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INTRODUCCION .

,El desarrollo musntado que en todas las ramas de la ac-
hvidad mercantil-ha: tomado- el sistema de ventas en abe.
108 no’ puede; pasar -inadvertido para nadie que. se detenga
“ 1in momento & contemplar ‘el: desarrollo del comerclo duran- ;
- ~te los afios posteriores. a. la crisis. mundial. :

" La Jucha por el predominio en el mercado obliga a todas
-‘Ins-empresas . mercantiles- a-ofrecer cada vez mayores ven-
.. tajas. a los: probables’ compradores, ventajas-.que. se- tradu:
cen- en facilidades que, por. medio: del. empleo -del erédito
..en todas sus variantes, tienden a hacer “eficientes” el ma-
yor nimero posible de necesidades de la masa consumidora,
“Este objeto 1o llena en parte bastante considerable el siste-
_ma- de las- ventas ‘en abonos, ya que, al hacer pos:ble In dis-
-~tribucién’de una- erogacién, dentro de un ntiméro mas o me- -’
nos. grande- de perfodos, capacxta a todos aquellos. individuos
" cityos “egresos - apenas-les ‘dejan un cortisimo excedente: pe-
7 ri6édico’de ‘sus: entradas, para:adquirir bienes de valor consi-
: derable en-relacién con el monto de sus ingresos. -
. rTAst las adquisieion: de multitud de aparatos, como auto-:
“ mbviles’ radlos, refngeradoras, etc;; se ha hecho factible pa- .-
ooyar muchas personas que’jamis’hubieran. comprado esa mer-".

“‘canciasi- hubieser -tenido - necesidad- de: hacer la. erogacion’
‘correspondxente en..una gola. exhibicién. “Aun mas, log- mig- -

—-r7—- -

7 mos:: bxenes de consumo mdnspensable han podxdo aumentar k



'-zu demanda por medio del sistema de ventas en abonos, co-
mo sucede, por ejemplo, con la industria del vestido, gue,
al hacer factible la adquisicién de ropa por medio de pagos
“éscalonados, contribuye a despertar, cuande menos dentro ;
“de cierta clase social, el afin del bien vestir que amplia el -

“campo de la’ demanda para el producto en cuestién. .

Por lo expuesto en formsa tan somers, facilmente se con-
cibe la importancia que el sistema de ventas en abones ad-

.quiere para un niimero considerable de industrias; y con-

" secuenfemente, la importancia que dentro de la-ciencia con-
table toman las cuestiones relacionadas con dicho sistema
de ventas. ‘

. - No es mi intencién, ni en forma alguna podria serlo, el
abarcar en el transcurso de este trabajo todas, ni siquiera
fodds las principales modalidades del campo tan vasto en
que _pretendo-espigar. La contabilidad y la auditorfa, prin-
cipalmente esta Gltima, estin constituidas, aparte de los
conocimientos tebricos que dan fundamento o toda Ia labor,
por un bagnJe de conocimientos y detalles que no son ni
pueden ser mas que producto del largo ejercicio de la pro-

+. fesi6n y de la aplicacién inteligente de los principios te6-
" ricos a las distintas modalidades de los problemas que sur-

gen en la prictica. Careciendo de dicha experiencia, no po-
~drfa ‘pues, *pretender. abarcar el problemaintegramente, ¥

- ;debo: darme por satisfecho si logro plantear y resolver los R
B 'ploblemas fundamentales ‘de la materia, tema de este traba- ’

. 7joi- 8in embargo, he procurado, hasta donde ha sido posible,
- gujetar la resolucién de los problemas’ que -estudio. a las
" ‘bases: suministradas por la legnslacxén y por las pr'whcas

; 'del comerclo en nuestro medio. -




_ "NATURALEZA DE LAS VENTAS EN ABONOS—-‘
~.Una. modalidad;de la venta a. crédito es la venta en abonos,

. vuya diferencia_especifica radica en’la circunstancia de que-:

. 1068 un Solo pago, futuro el qué se hara para cubrir el pre;
-..clo.de la venta, sino'que, por, el contrario, dicho’ precio ‘serd

cubierto” en varios pagos distribufdos -en una. serie mas- 0
‘menos largn de periodos. -

Dentro: de’ Ia -teoria econémxca, no hay - absolutamente
ninguna dxferencxa entre la venta en bonos yla venta -
crédito comiin y corriente, toda vez que el credlto, definido
..comoel- “cambio - de . una -riqueza. presente -por ‘una riqueza

futiira”, tiene dos manifestaciones: el préstamo y.la ven-
ta;a.plazo,. {entre los cuales si existe una: diferenciaciébn.
‘precisa).. Al género “venta 'a plazd”, corresponde Ju-especie
“venta. en: abonos”, - 1a‘que no presenta caractéristicag: sufi- -
- cientes: para: merecer un tratamlento especml dentro del. te-;

vrreno cientifico’ econémico.. -

Tampoco ‘dentro’ del: terreno meramente te6nco de la; R
. contabilidad,” ve: puede ‘encontrar -una “razén de’ peso- para
. diferenciar;la venta en:abonos: de:la venta a:crédito: usual;™ ' . *
: “la:‘contabilizaci6n: de- las. ventas-bajo el p]an,‘ e
abonos, 1o’ ‘es; neceganamente diferente de.la; -
‘contabilizacién :de otras: ventas”.’ Sin: embargo, un;: ‘eriterio 7
"“‘.vconservador en, la politica: de 1a negocmcxén. asi como: ]as‘ e

Kesteér. dice
venta

—9e
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dlsposmlones fiscales que permiten I declaracién de Ia uti-
lidad bruta, producto de esta clase de operaciones, sobre la
base de los cob1 08 en vez de la de las venfas, han sido las razo-
“nes que indujeron a los comerciantes y a los contadores a
congiderar la venta en abonos como una clase especifica y
distinta, y a aplicarle un procedimiento y manejo diferentes a
los que se aplican a Jas ventas a plazo en un sole pago.

; Ahora bien, veamos qué se debe enfender por venta en
abonos,

‘ El Cédigo Civil, en su articulo 2810, nos habla de “la
venta que se hace al comprador para que pague el precio en |
abonos”, y la reglamenta; pero no nos da, en lo absoluto, una
regla para saber cudindo se entiende que el comprador paga
el precio en abonos; y por ello debemos suponer que el espi-
ritu de la ey fué el de utilizar un término del lenguaje vuigar
que no creyé necesario explicar. De aquf que nos sea necesario
recurrir-a otras disposiciones legales y al sentido corriente

- del término para delimitar qué es lo que debemos entender
por venta en ahonos.’

. El Reglamento de.la Ley del Impuesto Sobre la Renta
da una definicién dela venta en abonos que es la que en nues-
{ro ‘estudio ‘tendremos que aceptar para todo lo relacionado
con la interdependencia deé la contabilidad con respecto a las
‘autoridades 'y disposiciones fiscales, y que dice: “...debe
congiderarse como .venta en abonos toda operacxdn por Ia
cual'se pueda-adquirir la propiedad de un bien mediante pa-
gos penédmos. .." (hasta aqui podemos utilizar), y. afiade:
A0y siempre que Ja-cantiddd-que debe' cubrirse repxesente
por-lo menos un 76% del importe total de la opéracién”.
~Decfamos con-anterioridad, que son las disposiciones fis-
cales .una:de’las razones .mais poderosas que determinan se
‘haga- I distincién' de lag ventas en abonos. Asf pues, podria-
1mos, como en efecto:se hace en fa casi totalidad de’los £as08s,

- ‘aceptar la definicién- legal fiscal como buena, y sujetarnos.a
ella;: toda, ez que el articulo parcialmente transcrito, restrin-
‘ge el alcance de dicha definicién a:*.. . los:efectos- de este
‘Reglamento”, Sin embargo, es convéniente averiguar la po-
b1c16n del: derecho comin con respecto a ‘este asunto, B

= - Vemos: ‘que; en ‘el"lenguaje’ corrlente, ge ‘éntiende por- 1< .

.!berarse ‘de una’ obligacién’ cualqulera “en’ abionos, el cumplir -

. -con.log deberes que esa-obligacién nos'impone, mediante pagos -
. " *(en el'sentido Juridlco) ‘parciales Y periddicos.. Asi pues; venta -
% -:en’abonos; serd’ aquella que, revniendo’los requisitos: legales

' v:que caracterlzan la venta (art 2248 Cod va) tenga z\de- E




- .mads la circunstancia de gue el comprador: pueds iberarse de

:8u- obligacién mediante pagos parciales ¥ peribdicos.

La Ley. no menmona venta en abonos, sino “venta que
.. se_hace al comprador para que. pague el precio en abones”,
-porque, -en sentido estricto, por el primer término 6 podrfa
entender gue cuslquiera de los confratantes podria liberarse
“en abonos de su obligacién, mientras que la segunda expresién
es perféctamente clara. No obstante, nosotros usaremos Ia
primera, ya que ha sido consagrada por el uso con el sentido
‘enunczado. ’

METODOS PARA RLALIZARLAS ~~En las ventag en
--abones, por su naturaleza, el vendedor: tiene que buscar la
forma de garantizar lo mejor posible sus propios intereses. ‘El
método, generalmente usado, es el de hacer que el comprador
firme un contrato en el que se aseguran los intereses del ven-
dedor, el cual contrato cambia ‘en su naturaleza juridica de
acuerdo con la naturaleza de los bienes vendidos y de acuerdo

" con lag garantias que el vendedor se proponga obtener,

; CLASIFICACION DE LOS BIENES.—En casi todos los
~escritos relacionados con el -plan de ventas en -abones,. se
‘acostumbra clasificar los bienes:para los efectos de este plan
en‘bienes muebles y bienes inmuebles. No' creemos que sea
1a mebilidad o inmobilidad de} bien la earacteristica que deba
tenerse en cuenta para la clasificacién deseada; por el contva-
rio, ‘créemos ‘que debe ser un fenémerio relacionado_con ¢l
valor del bien el que nos dé la determinante para nustra clasi-
ficacién. Asi, los bienes se clasificarian’en bienes cuya dem'e-
cmctén s lenta 1 que sienpre tienen un valor de “rendsesion”
iguel .o superior al seldo de lo cuente del comprador; y bienes
que no llenén estas condiciones, es decn', bienes cuyo velor cn
un. momento dado wo beste o cubrir el sdldo de la cuenta el
" comprador. .Sin embnrgo, prmcxpalmente por:-interés de co-
miodidad, se puede, y de hecho se' hace, continuar empléeéndo-
w el clasxficacxﬁn ‘de inmuebles y muebles qiie, en. términos
fmmeml 08, corresponde a la que habiamos: hecho untemormen-
e )

FINALIDADES DEL CONTRATO —~—Dc acuerdo con la
. naturaleza ‘de la- merecancia vendida, el interés’ del vendedor -

puede ‘consistir. bien: en. agegurarse : .del cobro completo’: del
_ precio, bien en tener-la certeza;de que en caso de.que el com=

’ "’;.prador deje.de pagar, podré recuperar 1a: propiedad de la .

“cosa: vendlda
S B :.-11-,-




‘Tratindose de bienes cuyo valor sea constante, es decir,
que su-depreciacién sea muy. lenta, que no la sufran o que
por_ el contrario su valor se incremente, el vendedor puede
elegir a su arbitrio y de acuerdo con su interés particular en
"+ 6ada ‘caso, 1a seguridad que mas conveniente le sea; pero,
~itratdndose de bienes cuya depreciacién es mds rdpida que el
i--pago-de los abonos, el vendedor no puede, légicamente, buscar
“otra garantia que no sea aquella que le asegure el cobro del
precxo (68)]

“'NATURALEZA DE LOS CONTRATOS.—Cuando el oh-
jeto perseguido por el vendedor es asegurarse de Ia recupe-

: 'segulrlo es no -transmitir la propiedad del bien al- compra-
- dor sino hasta el momento en gue éste pague totaimente el
precio.convenido. .

dad es la- forma juridicn més usada por ‘los vendedores que
desean- obtener la.seguridad de 1eadqu1r1r el bien a la falta
" de ‘pago.de'los abonos.
: HEste contrato es una modalidad de la compraventa en la
"que el -vendedor, ‘de acuerdo con lo dispuesto por el Cédigo
J - 'Civil en su articulo 2312, “se reserva la propiedad de. la cosa
vendida-hasta que su precio haya sido pagado" Fn este caso;
de-acuerdo -con 1o ‘dispuesto por la misma ley, si el compra-
~dor recibe en posesxén la’ cosa vendida, mientras no pase a
el prOpxedad sera consxderado como ' arrendatario de la
misma. :

"'~tarlo del bien en cuestién; el derecho de propiedad sobre la
cosa continuard perteneciendo a él, pero ese derecho de pro-

", consiste en'la imposibilidad.de enajenar la cosa vendida con
Ia-regserva de propiedad, en-tanto no se venza el plazo para
pagar el precio. (Esta limitacién de dominio deberd hacerse
"-‘constar mediante una anotacién- preventxva al margen de la
’respectwa inseripeién: de venta). (Art, 2818.—~Cod. Civ.) -

" :"En'’el ¢aso de rescision del contrato, las partes contra-
: 'tantes tierien, de acuerdo con lo que dispone el articulo 2811

PR (1) -—-En algunos cagos, N0 56 exige garanﬂa en. el sentldo g_s.
- dél té¥mino; sino que- ésta consiste dnicamente en’la confianza el v
“dedor -para.‘con el comprudor, es, podriamos decn-, gamntf i
fam S S e

racién: de la cosa vendida, la forma mds efectiva para con- -

El contrato de compra-venta con reserva de la propie- -

Bl vendedor,. por su parte continuard s-endo el, propxe-'

piedad estari. restringido por una llmltaclén de dominio que :

, del. C6d1go Civil, 1a obhgacnén de restituirse las prestacnonea'




que se hayan hecho; pero esta disposicién se encuentra com-
pensada en lo que al interés del vendedor respecta, por la con-
tenida en- el .mismo_ articulo que dice. que “el vendedor que
: hubjere entregado la cosa vendida, puede exigir del compra-
iy > dor, por el uso de ella, el pago de un “alquiler” o renta que fi-
RN o ,Jmﬁn peritos y-una indemnizacién, también fijada por peri-
tos por el deterioro que haya sufrido la cosa”.’ A su vez, el
comprador tiene derecho a cobrar sobre las cantidades que-
haya pagado como parte del precxo, los intereses legales co-
‘ rrespondleutes

S Con frecuencia se ha sostenido que la reserva de propie-
— 7% " dad es una condicién suspensiva del contrato de compra-venta.
‘ .- No somos nosotros de esta opinién.

El Cédigo Civil anterior al vigente no tenfa una reglu-
mentacién.especial para el contrato de compra-venta con re-
serva de la pxopiedad por lo que, cuando dicha reserva se
pactaba bajo la vigencia de esa ley, la reserva de propiedad st Y

- era una condicién suspensiva que se regid por la reglamenta- j

- ¢ién, general de las obligaciones condicionales; pero cuando 3

_el'nuevo Cédigo establece una 1eglamentac16n especial a' la : 5
reserva de la propiedad, y Ia incluye no el capitulo de las
obligaciones condicionales, sino dentro del capitulo “De Al-
-gunas’ Modalidades del Contrato de Compra-venta”, creemos
que es-clara la’ mtencxén del legislador de hacer de la reserva
de la propiedad no una.condicién suspensiva, sino una mo-

dalxdad ‘especifica de la compra-venta general,

“Cuando la finalidad que el vendedor persigue es el cobro
o de la cuenta por.su valor total ¥ no la reposesién de la cosa
“vendida, los. contratos que se celebran tienen como caracte-
- ‘ristica comiin la' de estar formados por. un contrato principal;
~el’ de conpm-venta, vy exigirse aparte una garantia para el
. pago-del precio, yue bien: puede consistir ‘en una garantfa
rea] sobre’la cosa vendida, ‘constituida por.un contrato acce-
‘sorio-de’ prenda ¢ hipotéca, de aeuérdo con la naturalezd del
bxen, 0 por cua]qulera otm garantia que asegure el pago dd

: Con frecuencla, como garantia p‘.ra el cobro, se euge de]
ﬁcomprador quesuseriba. titulos ‘de_crédito por, el monto: del
‘precio.con vencimientos .escalonados. a lo- largo del plazo del
..En-nuestra - opinién, &stas. opexaclones no-deben. ser
a8 .como ventas err.2bonos sino mas: bien- -como una»
crédxto comin .y cornente. G
‘Existen dos ‘razones, una de carcter Juridxco v otm do :
( r:icter mercantll, para cons1derar1as “ast.




: «;:-;La"razén jurfdica se basa en la déetrina que sostiene
--nuestra’ legislacién - mercantil .con respecto a los titulos de
‘crédito, en virtud de la cual éstos son enteramente indepen-
.dxentes de 1a-operaci6én-que les:dié origen.

La razén mercantil o comercial es que, al existir la posi-
£ blhdad de descontar dichos documentos .o de darles cualquier
otra-aplicacién (que en ltimo andlisis viene a ser un des-
. ‘cuento), el precio, de hecho, ya ha sido pagado, aun cuando
- este. pago revista caracteres especiales que, sin embargo, en
- nuestra opinién, no ameritan que se les considere como ven-

tas en'abonos,

_: "En virtud.de lo anterior, nos limitaremos en nuestro es-

tudio a referirnos a log contratos con garantfa real de la cosa
“ vendida, como los mas comunes en los usos mercantiles para
~esta clase de operaciones.

Celebrado el contrato en la forma enunciada, la mtuw-
cion -es la siguiente: la propiedad de la cosa vendida ha pa-
sado de’pleno derecho al comprador y en cambio el vendedor

ha adquirido también en forma absoluta el derecho a cobrar
el precio de la cosa vendida, derecho garantizade por un gra-
vamen real constituido sobre el bien objeto del contrato.

‘El bien, pues, es propiedad del comprador; pero existe
sobre ese bien un gravamen representado por la garantia real

"constxtuida para el pago del precio convenido,
' _A'primera vista, parece que esta clase de contratos sélo
* “podrin celebrarse en tratdndose de bienes inmuebles sobre los
.- cuales se pueda constitufr hlpoteca, va que tratindose de cosas
' ‘muebles; la garantia real seria constituida por un contrato
‘de-prenda, este contrato tiene, como. regla general; el que la
prenda- permanezca ‘en ‘poder. del acreedor, clrcunstancxa que
dificultaria:‘considerablemente - 1a realizacién de. operaciones
-de ventas en abonos bajo esta forma, toda vez que el fin-que
el comprador busca és obtener un bien, un objeto, en el instan-
: te en que lo necesita, pagéndolo en el futuro. Sin embargo, es-
ta aparente dificultad, ‘la resuelve la misma reglamentacién
-légal de li‘prenda que dlspone, en el articulo 2859. del Cédigo
- Civil, que se podré pactar que la’ prenda permanezca en po-
- der‘del -deudor, considerAndose:en .ese caso- como entregada
- jurfdicamenta -al: acreedor B por lo tanto, legalmente cong-
7 i'tituida 1aprenda;: :
- -Debemos* hacer: constar que los contratos de. ventns de

-bienes muebles, en ‘abonos,” son suscept:bles deadoptar ‘un’
"-: 'mayor nimero_de modalidades; que aquellos"que se refieren-a -
~bienes .inmuebles, . debido. a:1a:naturaleza propis de’ as.cosas . c

>obJeto de’ la opemcxdn. No obstante, las dxversas
-—-14-— "




“pueden-siempre reducirse en dltimo resultado a las dos "mo-
dalidades que ya-hemos sefialado .y que son: contratos en lo3
[ que. la propiedad del objeto de la venta no pasa al comprador
sino hasta el momento en que paga la totalidad del precio, ¥
contratos en los gue €l comprador adquiere en forma absoln-
‘ta la propiedad de la cosa vendida al celebrarse el contrato.

OTRA POSIBLE MODALIDAD.-—En ocasiones, prine
cipalmente en tiempos pasados, se ha pretendido hacer use
del contrato de promesa de compra-venta como un substituto
del contrato de compra-venta con reserva de la propiedad-en
“1a realizacién de las ventas en abonos, especialmente tratin-
“dose de bienes inmuebles tales como los terrenos.

Sin embargo, dicho procedimiento ha sido abandonado
en la practica, tanto por el hecho de que la operacién era
completamente una simulacidn, como porgue 1a naturaleza de’
los derechos y las obligacicnes a que daba nacimiento no ofre-
cianflas garantias necesarias a las partes contratantes.

En efecto, basta ver que el contrato de promesa de com-
pra-venta no origina un derecho Teal,.como Yo hace el contrato
de compra-venta bajo cualquier modalidad, sino que solamen-

- "Ye establece una relacién juridica de caracter personal entre”

que’to

Tas partes contratantes. La obligacién del vendedor (presun-
1o en este caso), seria una obligacién de hacei; y €} compra-
“dor; en caso de que ¢l vendedor se negara a cumplu solamente
. “podria-obligarle al pago de dafics y perjuicios o-a la indem-~
. -nizacién: con'espondlente (1) en tanto que en el contrato de
compra-venta.ya. estd realizada la venta, y solo falta que el
‘tomprador cubra - el precio- integramente, para que puedn
obligar al-vendedor a’ que‘lé transmita la propiedad del hien
i)bJeto del contrato.- En- pocas palabras, .en el contrato de
‘promesa de venta no se vende; sino.que sblo se promete vender;
on tanto’ que en el de compraventa €on Teserva de la propxedad
st se vende

SRIER ¢ ) P\ pume'ta 'nsta puede causm extraneza To du:ho, ya: que
en’ cualquier’ clase. de" contratos, cuando una‘de las” partes falta al -
: cumplumento de:sn obhgaclén. la otra piiede elegir ‘entre dos eaminos:
- ‘obligar judlcialmente ala primeta al. cumplimiento de su; obligacié ]
" pedirila’ resmsi tidel contrato -y la- ‘indemnizatién por danos v per;m-
- clos, 0,:eri sl ¢aso, la: aplicacnén de’la cliusula penal. Sin. embargo, hay'
r en: conmdenclén 1as: condiciones en’ que‘se celebraban estos

. . contrutos Se'simulaba- on: contrato’ de’ arreudnmienm con ‘promesa el -.
(i compra-vents, éntal” foxms ‘que: las  cantidades que el eomprador ‘iba o

. ‘ventregan o 'ae eonszdernban como-. 1entu, ‘comp .pago del arrendamiento, s




LA UTLDAD

. Dos gon Tog prublemns que g6 10g presentan en el estudio
la’utilidad en las ventas.en. gbonosz el relativo al periodo -

. én elcual se obtiene y-el. cortespondlente a su-monte.

. Enlas ventas a crédifo ‘comunes y corrientes;’ o perlodo
.enel.cual se considera obtenida Ia utilidad és aquel:en’que,

- como dice Kester, “‘el -esfuerzo por vender. se'traduce .en una’

: _Venta actual’; es decir: Ja-utilidad se considera. obtemda en

- - el .ejercicio en el quese efectud la venta y a su vez éd’ese mis-

.o perfodo: el.que:debe ‘reportar todos log cargos por concep-
" tos relacionados con la operacién;. de aqui que:la estimacién
de, lag- reservas: para, clientes: tenga una-importancia : funda-

,mental en esteicaso, ya-qué que si dicha resérva mo sé crears,

"o 8u estimacién no fuera correcta, él periodo en el cial ge-hace

el.cobro.reportaria; en el caso’de que éste no'se pudiera levar

b ;un cargo por, concep’co de pérdxdas relahvas a una i




‘venta rea‘ﬁzada en eJerc ielo anterlor Y por ]a cual ya %

o »'luabian ‘congiderado utilidades en dicho ejercicio.

i -:Agl, podemios ‘asentar que para las ventas a crédito que
T0 sean en-abonos el momento de'la realizacién de la utilidad
.‘ coincide con el momento en que se verifica la operacién de
-~.~yenta y el monto de dicha utilidad depende de la posibilidad
0 imposibilidad de cobrar la cuen . del cliente respectivo. -
5 ‘Tedricamente, el mismo principio podria ser aplicable
«al caso:de 1as ventas en abonos; pero su aplicacién presenta
‘serms d)flcu’ltades que ameritan un estudio dela conveniencia
© inconveniencia de hacerla. .
) "En-‘primer lugar, existen diversos. factores que vienen
4 disminufr el valor realizable de la cuenta del cliente, y los
cuales, l6gicamente, deben ser cargados al ejercicio que. re-
“porta el abono de la utilidad. Claro esth que esos chrgos po-
drian hacerse dentro del periodo en el que se realiza la venta
mediante el establecimiento de las reservas apropiadas, pero
1a naturaleza de dichos conceptos hace que el establecimiento
de esas provisiones se convierta en materialmente imposible.
-"Adémés, en muchos casos, ¥ prlncmalmente cuando los pagos
diferidos:se Teparten a lo largo de un niimero considerable
de dufios, la-réseisién de los contratos es una eventualidad
‘muy .probable y que en muchas ocasiones es causa de pérdi-
da- para el vendedor; ‘pero gue, cuando menos, implica en
.~ todo caso la no. reahzaclbn de una parte de la utilidad que se
habia caleulado por la’ diferencia entre el costo y la venta.
“Debido a estas dificultades para hacer coincidir en las
ventns en abonos Ja realizacién de la utilidad con la venta mis-
ma han sido ideadas nuevas bases para‘la determinacién de
-la:fecha de realizacién de-la utilidad,” - :
< 'Todos los sistemas que vamos a enunciar tienen de comun
~ el:hacer:depender la realizacién:de la ganancxa, no-de la veri-
ficacién de:la: operacxbn ‘de’ venta, sing mas bien.de los co-
. bros de'los abonos sucesivos, La diferencia entre estos siste-
- mas. radica’en las diferentes formas en que se pueden apli-
‘car.10s cobros reahzados por abonos de Jos clientes, los, .cuales
: én aplicarse’en las siguientes formas; . )
8) -—Aphcar los” primeros pagos”como reahzaclén de. lu :
ilidad calculada’y una vez llenado:ese margen considerar
“los subsecuentes como recuperaclén del costo dela mercancia
v vendlda. : =
SR )‘—-Conslde Jog pnmeros pagos .como’ recuperacxén
. de’costo, y una-vez ubxerto ese. valor, (el costo), aphcar los, .
: ,pa'go ‘excedentes’ cormo “realizacién - de’ utilidad. .

0 |
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c) --Consxderar que de cada ‘Pago que’se'nos hace corres- e




o ponde ung parte g recuperachn del cosfo y ofra parfe.a reali-

-7 “zacibn ‘de utilidad; determinando-la:relacién entre esas dos
“* partes mediante Ia aplicacién del porcentaje que representan
* ‘el'costo y-la-utilidad en el precio tofal de venta. .

“El primer procedlmlehto es exageradamente optimista;
-y en'huestra-opinién ni siquiera dehe tomarse en cuenta, pues
- es il6gico que se considere realizada utilidad por una venta
- ctuyo -costo. aun no empieza a recuperarse. Por otra parte,
-este método no.toma en consideracién las posibilidades de res- :
c¢isién del contrato, ni tampoco las posibilidades de pérd:da, RS
del valor de la venta, sino que considera la utilidad como si se e
taviese la pIena certeza de obtener el pago totdl de Ja cuenta R
¥ se tuviese prisa por realizar Ia utilidad. . i
E! segundo método ya parece mis l6gico, ¥, sobre todo,
més conservador, desde el momento en que no considera que
se realice utilidad en fanto que no se ha cobrado el costo to-
tal del artfculo vendido; sin embargo, su conservatismo. es
agemdo v sélo podria ser fomado en consideracién en ca-
gos excepcxomles en Tos que el riesgo de pérdida del valor de
“la’cuenta fuera excesivaniente grande, .

Bl tercer sistema, el de Ta prorrata, es el més I6g:co de
fos tres v ha'sidoel uceptado generalmente por los tratadlshs
2o yel sanclonado por las legislaciones de Ia mayor{s de los pal-
¢s en. e se realizan operaciones de esta clase. En efecto,

,/31 bien-es- cierto -que el precio- total de venta estd formado.en
" ¢na parte por el costo del artfeulo vendido y-en otra por In
—utilidad -que se espera obfencr, también es cierto que esas
: partes no estin determinadas especificamente dentro del pre-
cio de venta, 8ino. que son .partes indivisas del -precio-total;
16gicamente,’ Tas partes de costo y utilidad que correspondan
a-cada pago serdn también parfes indivisas'del :pago; v -no
habré como se pretende en los sistemas anteriores, - pagos
»que representen costo y pagos que representen utxhdad

S LA CUENTA DR UTILIDADES POR. REALIZARW . -

- El método mas-apropiado; para considerar -dentro de la conta- '
- hilidad el sistemma que se sigué én Ia. determinacién de Ta utili-

“dad ‘en .las ventas: én_abonos, ‘es. el estab]ecxmxenfo de .una
.0 cuenta ‘de Utilidades par Reallzar ‘a la cual se llevardn,. abo-
T mindolas, 1a§ cantidades que ‘vesulten conio diferencia entre el
. precio de costo y el de venta de los:articulos:vendidos en:abo-
- nos, y a In cualise cargaran, para irlas pasando'a la; cuenta

.7 de Pérdidas y-Ganancias, las cantldades que; gé vayan consi-

. derando como’ utllldad reahzada en las. ventas en abonos. S

S




+También se cargarin a-esta-cuenta, a fin'de que su sal-
do nos ‘represente lo mis: apro*umadamente posible la verda-
-dera utilidad que se espera realizar en periodos mosteriores,
"."las cantidades que se separen para constituir la “Reserva pa-
ra: Resc151ones" de que-después hablaremos.

2 8in embargo, ‘debemos adelantar la- nocién de que dicha
Reserva representa en las operaciones de ventas'en abonos el
equivalente a la Reserva para Cobros ‘Dudoses en las ventas
a crédito comunes. Asi pues, =i como hemos asentado, los pe-
. riodos en los que se considere realizada la utilidad por.una

‘operacién son los que deben reportar todos los cargos. por
-conceptos relaclonados con la misma, 1a mejor forma de apii-
car este principio es distribuir dichos cargos a través.de todos
los perfodos que van a reportar la utilidad. por el mismo con-
ducto por el que se distribuye la utilidad a través de los dis-
‘tintos ejercicios ; y asi como los cargos por probables pérdidas
por cuentas’ incobrables en -ventas a erédito comunes los lle-
vamos a’'una Reserva que cargamos a los resultades del afio-
due reporté la utilidad de las ventas, asi, en este caso, la Re-
serva para Rescisiones la debemos . Tlevar a la cuenta de re-.
sultados, (diferidos si se quiere), que reporta el ahono por

la utilidad de la operacién. o

El saldo de Utilidades por Realizar que es constantemente.
ACREEDOR, nos ‘representa’ el monto verdadero de lg ntili- -
dad bruta pendzcﬂte de realizarse en las ventas en abonoe. o

En nhestra opmu’m la cuenta en cuest16n debe ser consi<
derada como-una cuenta de Capital, toda vez que representa
un superdvit,. una ganancia para la empresa, que se traduce
en-el:activo por el aumento del saldo de'la cuenta de Dendo~
‘res-por. Ventas. en.-Abonos. Se podria objetar que el conside-:
-rar:la-cuenta de Utilidades por. Realizar como parte del Ca- -

: ‘pital, ‘serfa anticonservador, toda:vez.que dicha'cuenta sblo:
se ‘convertird en una-utilidad real en-el momento del cobro

‘. de’la‘cuenta del cliente respectivo; en otras palabras, que la

‘cuenta: de- Utilidades por Re.dlzar nos representa utilidades’
‘que en ‘cierta forma son contingentes. Sin’ embargo, hay que

: . tener’en consideracién que al saldo de la cuenta de Utilidades -

‘por; Realizar /se ‘le ‘disminuye mediante un cargo, el monto
deda’ Reserva para Rescisiones, ‘es decir, a la diferencia entre
. el precio’ de’ venta'y. el de ‘costo de los articulos vendidos“en:

. abonos, se e deducen las cantidades que ge. calcula que-van’

“a.déjar de ‘obtenerse como utilidad por terminacién del con-

.trato, de modo que si la Reserva esté cotrectumente caleula-' o
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:da, 1no-hay razén" para no consxderar como un superavit (por
“utilidades por realizar) la cuenta de Utilidades por Realizar
Jen- Ventds:en Abonos.
“:.Sin-embargo, como la cuenta ‘mencionada no puede re-
. presentar utilidades distribuibles, existe la necesidad de pre-
.-sentarla en el Balance recalcando su naturaleza.de “no dis-
'tribuible”, ‘a fin de evitar que por la utilizacién de ella para
:-yeparto de dividendos, se distribuya .por concepto de utxhda-
”A‘_’des una parte del capital de'la empresa. -
’ ‘Lo anterior no obsta para que cuando el objeto del balan-
“de ten no el presentar las posibilidades de crédito de la em-
~:.press, gino sus medios de accién, la cuenta de Utilidades por
" Realizar sen preséntada como completnmentarm de la de Deu-
a dores por Ventas en’Abonos.
-Varios autores, entre ellos Montgomery, msxsten en el
: hecho ‘de que-las cuentas de Deudores por Ventas en Abonos
"y Utilidades por Realizar deben ser presentadas como com--
: plementanas, pero ‘dentro de una clasificacién especial del
_balance, ‘En efecto, parece que hay una objecién furdada a
" considerar ‘estas ‘cuentas dentro del activo circulante, espe-
'+ cialmente tratindose de ventas- realizadas a. muy. largo pla-
%0'y en las cuales’ los pagos diferidos se: dlstrxbuyen en un
nimero considerable de ejercicios; No obstante, tal objecién
-desaparece. cuando se toma en consideracifn que’ el criterio
" que. se debe seguir en la:determinacién de lo que constituye
el activo circulante, no debe ser un criterio absoluto, sino que
- debe ‘estar supeditado a la extensu’m ‘del perfodo de rotacién
.. 'delcapital, -(mercancia, créditos, caja’y nuevamente" mercan-
’ cia) dentro. de la-empresa de que se trate.

- En resumen, en:esta cuenta, como en tantas otras, es. el
objeto del balance lo’ que determina- lapresentacién ‘de la
- cuenta dentro de él; y la 'mejor regla que seé puede aplicar es
1a:que’ suministre - el criterio del:contador, atentas Ias moda-

. hdades especmlm flp cada caso concreto




La forma de consuierar A contablhzar el costo de los
E 3articulos vendados en'.abonos,- varfa fundamentalmente de
_acuerdo con las condlcmnes del contrato respectwo.

B Anahcemos, pues, el primer caso, 0 'sea-aquel en que-la
: propledad del bien ho es transmxtlda al comprador sino hasta
que verifica el pago -total del’ precxo En estas condwmnes, la

. sxtuacxén es'la mgmente' i

i A) —En pnmer lugar, la ‘mercancia en cuestxén contl-
. nda . siendo- de nuestra propiedad; pero el ejercicio de este
" derecho de propledad que.tenemos sobre el.bien'no es absolu-
10, sino'.que; ‘por: el contrario, estd restringido:por una limi-
. tacién de dominio_constituida -por - el- contrato . de - .compra-
_venta con reserva:de la propiedad, ‘Asi-pues, lo primero.que
* debemos hacer ‘e3 ‘anotar en-nuestro activo que, de los biencs
* - de ‘niestrs. promedad -una parte ‘la-tenemos: completamente
: _,dxspomble, v la'otra tiene sobre si una limitaci6n:de dominio.
" Esto se logra retirando de la cuenta general de bienes el va- -
““lor. de aquellos:sobre los cuales” hayamos’ celebrado contratos
*de compraventa- con’reserva ‘de la propiedad, .parapasarlos
g una cuenta de “Bienes. Vendidos con. Reserva de la-Piopie-
dad”; cyenta ‘que se pregentars adicionindola a la cuenta ge-

- neral ‘de Bienes con ‘objeto de que a nuestro activo pase como s FRRAE

: ~suma €l valor total de los bienes de nuestra propxedad
. S : ‘ —_21_»




- B) Al firmarse el confrato de ¢ompra-venta con- re— :

S ’serva de la: propiedad, contraemos nosotros una obligaci6én;

-obligacién que constituye un pasivo y gue estid representada
por el deber que tenemos de transmitir la propiedad de la
mercancia vendida o nuestro cliente euando él pague el precio
total de la venta. Sin embargo, aun cuando para el cliente
esta obligacién nuestra tenga un valor equivalente al precio
de la venta; para nosotros s6lo tendrd un valor igual a la
parte que dentro del precio de venta corresponda al costo de
los artfculos vendidos, dade que nuestra obligacién no es
por una suma determinada de dinero, sino que es solamen-
“te’por un bien, una mercancia especifica, y si dicha mer-
cancia tiene para nosotros un valor X, légicamente ese va-
lor serd el que nos represente, para nuestros efectos, el
monto de nuestra obligacién. En nuestro caso ese valor es

. e] costo.

‘La contabilizacién de la obligacién mencionada se haré&
.mediante el establecimiento de una cuenta de pasivo a la
que abonaremos el costo de la mercanefa vendida en abonos
y a la cual cargaremos el valor de las mercancias que nos
sean integramente pagadas y la propiedad de- las cuales
quede, por- tanto, trasmitida al cliente en forma completa-
mente Jegal, Naturalmente, este ltimo cargo sers con abo-
no - a la cuenta de Bienes Vendidos con Reserva de la
Propiedad, a fin de que la transmisién de propiedad quede
perfectamente contabilizada. El nombre de la cuenta de pa-

. givo a'que ‘nos estamos refiriendo podria ser el de “Acreedo-
res por Contratos de Compra-venta con Reserva- de la: Pro-
piedad”, titulo que nos mdxca claramente la natumleza de la
cuenta. .

. Enel segundo ¢aso, 0 sea aquel en-que la propxedad de

1a mercancia vendida se trasmite al comprador en forma abso-

Juta: en el momento de verificarse la operacién de venta, el
" problema de la consxderamén contable del costo de dicha mer--

"1 cancfa; -se reduce a su-mixima simplificacién, ya que bastara

abionar.la cuenta general que nos represente el costo de nues-
tros bienes, para hacer constar -que el: articulo Z... ha de;ado
rle ser de nuestra propledad




4. EL INTERES

En algunos casos de ventas en abonos, sucede que la em-
}p'resa vendedora,” en.lugar de considerar dentro de su pre-
cio. de venta‘la posibilidad de la venta en ahonos, incluyendo
por tanto dentro de &l la debida provisién por concepto de
interés ‘del capital temporalmente inmovilizado, pacta con. el

" cliente la venta a un.precio calenlado sobre la base de venta

al contado.y admés pacta que el comprador cubriri un inte-
rés’a una tasa determinada sobre log saldos insolutos de su
cuenta.

Cuando tal cosa suceda, se pueden presentar dos casos:
bien que el comprador haga entregas periédicas - regulares, o
© bien’'que sus pagos tengan el cardcter de'irregulares.

:En ambos casos," se debers considernr primero dentro
-del pago’la parte que corresponda a.intereses por el perfodo
transcurrido entre eliltimo abono anterior v el pago en cues-

‘tién, aplicando eda cantidad .a los intereses; y el excedente, si-

lo hay, se aplicard en'la-forma conocida como abone a cuenta
- del'precio.de venta;

-+ La{inica dxferencla que exxstxré. en el procedxmlento pa-
- ra_hacer el' manejo de la operacién enlos casos enuncmdoq,
_-consiatir4 en que cuandolas’ entregas sean regulares,. los ‘in-

_tereses puéden ser -previamente caleulados por medio . del

procedimientos - de las-anualidades inmedintas, mientras que -
j.cuando dxchos pagos rio- sean- regulares, habra nece‘;ldad daj‘
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,calcular en eI Thomento ‘en-que el cliente haga la entrega, Ia
-parte:que de ella corresponde a intereses y la parte que co-
“rresponde a amortizacién de capital (precio de venta).
2. - “Es conveniente, para los efectos del balance, calcular al
“fin.de cada ejercicio los intereses que por esta clase de cuen-
.. tas estén devengados a la fecha del balance, con cbjeto-de
.~ hacerlos constar como parte de los vesultados del ejercicio,
;" mediante un asiento de Intereses Devengados por Cobrar so-
bre Ventas en Abonos a Intereses, presentando la primera ' -
cuenta como complementaria de la de Deudores por Ventas -

L ; en. Abanos.




5. LAS CUENTAS DE DEUDORES

En nues‘cxo Mayor General los crédltos en-contra, de
. chentes por ventas en. abonos, estardn representades por
ung cuenta general de activo cuya denominacién dependera
‘en’parte’de las condiciones de los contratos bajo los cuales
realxcemos nuestras. operaciones.

" . En" términos  generales, podemos decir que ¢l nombre de
‘.‘dlcha cuenta sers el 'de-DEUDORES POR VENTAS 'EN

: f - ABONOS, con una apropiada aclaracién que indique la mo-
-dalidad ]uridxca del contrato realizado ; Deudores hipotecarios,

-prendanos, por compra—ventas con reserva de:la propiedad,

R Bl manejo de’ esta cuenta como cuenta de Mayor, no
o presenta dificultad alguna, toda. vez que su movimiento es el

. 'misme’ que- el que reporta’ ‘cualquiera otra cuenta de’ control
de cuentas personales deudoras: cargos por las “cantidades

que ‘'se’nos adeudan y-gborios por los pagos, que se: nos: hagan.
: < La dificultad estriba, si-es que la hay, en el manejo del
'- auxxhar respectivo, W. A, Patton, dice que “es de desearse
:oge lleve nacuénta distinta’ para cadn: contrato, ya que los

. térmmos ‘v las fechas de"pago. pueden variar’y es fdeil: que R
L ‘confusién “de‘registrar mds de un contrato”en ung
enta. En-otras palabras, la’ umdad efectiva aqui es el -

““eontrato”o’ venta® individual, en-vez ‘del cliente “individuga 7,

La; exphcacxdn de Patton és fo ‘bastante clara ¥ explicxta p 8l
que requxets, una amphacxén ultenor : o :
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Asx ‘pues, aceptaremos que el auxiliar de Deudores por -
Ventas én Abonos debe ser llevado por contratos y no por per-
.."sonas, por lo' que abriremos una tarjeta a cada contrato de
~-'venta. que realicemos, ¥ la cual tendrd un rayado similar al
~de las tarjetas comunes de deudores. (Fig. 1).

. Naturalmente, en el caso de que los saldos insolutos de
los clientes causen interés, habri necesidad de agregar al ra-
vado anterior las columnas necesarias para el cdleulo de los
intereses. (Fig. 2).

La suma de las columnas de salt.os del auxiliar de Deudo-
~res por Ventas en Abonos, deberd coincidir siempre con el
saldo de la cuenta respectiva del Mayor, salvo las diferencias
que podrian resultar en momentos aislados en el caso de que
los auxiliares reciban asientos diariamente y el mayor gene-

: ral sélo reciba pases por concentracién; las cuales son faciles
de localizar- mediante una sencilla concxlmcnSn.

La comprobacién, para los efectos de la auditoria del sal-

~do de la cuenta de Deudores por Ventas en Abonos es rela-
tivamente féicil, ya que existiendo para cada venta, (como
regla general), un contrato escrito, dicho contrato nos sumi-

" nistra los datos que nos dan la comprobacién del cargo ini-

- ‘cial; 'y, como al mismo tiemvo, en dicho contrato se especifi-
ca la forma de pago,.se facilita considerablemente la compro-
baci6n de los abonos a las mismas. Sin embargo, no estd por
demaés recurrir para la comprobacién del valor de esta cuenta
al-sistema de la conformidad de saldos que ya conocemos por
emplearse en la comprobacién de las demés cuentas persona-
les: deudoras.

.~ Para la valorizacién de la cuenta de que tratamos no exis-
e un procedimiento téenicamente diferente al que se sigue
para la valorizacién de las deméds cuentas de clientes. El es-
tablecimientos de una reserva complementaria de activo se ve-

- rifica tanto en esta clase de deudores.como en cualquiera otro,
diferencidndose solamente en la cuenta a 1a.cual se carga. el
monto.de la reserva y que en el caso. de las ventas en abonos
eslade Utilidades por Realxzar, yen las bases que su’ven para
el céleulo.de'la misma,

7. Bn o que respecta a los’ Deudores por Ventas en Abonos,
(como todas las cuentas personales: deudoras); la suma que
por ‘concepto -de ellas pasemos al balance nos deberd repre-

. sentar 14 cantidad en efectivo que probablemente obtengamos

- - en el momento en que realicemos el cobro de las cuentas, asi
“pues, la:reserva deberd prever 10 sblo lag deducciones ‘por
‘ cuentas malas y dudosas, sino; también’ fodas: 1as,probables=

_deduccwnes que ‘se realicen. No. obstante ‘como. la. mﬁs im-:.




: g'portan’ce es la que.proviene de la falta de cobro de algunas

“deé lag cuentas, -a-ella limitaremos nuestro estudio, toda vez
que, ademdas las otras deducciones y descuentos no son de
caricter. general sino que dependen de la costumbre mercan-
til- de cada empresa; y, por lo tanto, lo linico que se puede
decir de ellas eg que su tratamiento estd sujeto al eriterio
del auditor que lleve a cabo el trabajo.

Por lo que respecta a las cuentas de Deusdores por Ven-
tas en Abonos, el hecho que con mds frecuencia es origen
de 1a falta de cobro de una o més cuentas, es la rescisién del
contrato que di6é origen a la cuenta. Debido a esto, la cuenta
complementaria respectiva recibe el nombre de “RESERVA
PARA RESCISIONES”.

Ahora bien, tenemos que tomar en consideracién que la
Tescisién del contrato puede originar procedimientos diver-
508, desde el momento en que es diversa la naturaleza de los
contratos que se celebran.

Bl primer caso que se nos presenta, es aquel en el que Ia
propiedad del bien no es trasmitida al comprador sino hasta
el momento en que termina de hacer el pago del precio. En es-
te -caso, 1a- rescisién del contrato implicard la reposesién del
bien por parte del vendedor, quien en esta forma asegura sus
intereses. T.bgicamente es de comprenderse que contratos de
esta naturaleza sélo serin celebrados tratindose de aguellos
bienes que no sufran demérito, o que en caso de sufrirlo, éste
sea muy leve.

. En esas condiciones, el valor del articulo es una garant{a
para el acreedor de que no va a perder el valor de la mercan-
cia que vendid. Pero el caso es que el crédito del cliente esta
constitufdo por dos partes: una que corresponde al costo de
la ‘mercancia’vendida y otra que corresponde a una utilidad
. que se esperaba realizar. Si e] contrato se vescinde, la primera
“porcién no se perder4, pero si se dejara de realizar la utilidad
" que forma: la segunda.

: " Asf pues, con los datos que suministre la experiencia, en

. este caso, la reserva estard calculada sobre los porcentajes
- de-utilidad.de las cuentas de deudores y no sobre el monto
i ,total dela cuenta.

En el ¢ago de operaciones en las que se transfiera la pro-

: pledad del bien al comprador, el célculo de la reserva seguird

-~ log mismos derroteros que se siguen para el caleulo de la re-
‘serva para clientes en las operaciones de vents a crédito-co-
munes y corrientes, modificadas las bases de su eéleulo por las -
garantias que se haya reservado el vendedor y las cuales el
audxtor debe tomnr siempre. en consideraci6n.
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Otros factores que no-debe olvidar el auditor y los cuales

. so]o estin quetos en su tratamiento a la interpretacién que
. el criterio del mismo les dé, son los que constituyen las esti-
" pulaciones de los contratos respectivos, en lo- que respecta a
“‘devolucién de los abonos anteriores en caso de rescisién o a la
_.-apropiacién de los mismos por parte del vendedor.: Sobre estos
-factores no se pueden dar reglas y, repetimos, sélo el buen

_criterio del "auditor, unido o un concienzudo ‘estudio de las

- .condiciones de cada empresa, pueden dar en cada caso una

: "base mas o menos acertada para el céleulo de la reserva.
~En ‘el balance la cuenta de Reserva para Rescisiones
s ‘presentara - deduciendo a la de Deudores por Ventas en
Abonos, a fin de obtener ¢l valor neto que los deudores por
-esta'clasede operaciones representan dentro dela muaclén

“financiera .de nuestra empresa,

Z-:Como en muchas negociacionies que efectian esta clase
- de ventas, se tiene el criterio equivocado de que no necesi-
tan reserva las cuentas deudoras que por estos conceptos se
erean, ya que que el valor-‘del bien:vendido o la garantia
" constituida, dicen, hace inttil dicha precauclén, es de ‘reco-

" mendarse siempre que el auditor a ‘quien -se comisione-pa-

“".ra-hacer el balance en el que aparezcan cuentas de esa clase,
establezea su- reserva para rescisiones, aun cuando. sea’con
el ecardcter de. cugnta . extra-libros, excluswamente dentro
de sus papeles de trabajo, a fin de obtener siempre el valor-
Verdadero de las cuentas deudoras parsonales.




6. DISPOSICIONES FISCALES

- Art, 30 (Reglamento de la Ley del Impuesto sobre-la -Renta).—
Los ‘causantes que-se dediquen exclusivamente a efectuar ventas en
abonos, o que tengan un departamento destinado al ‘efecto, observas
" vén_las.siguientes reglas:

J—Estin obligados a Ilevar un registro en el que hagan constm‘
el costo de los bienes ‘motivo .de cada operacion, 1mporte total de
‘ella 'y la utilidad caleulada para 12 misma, :

A e, -».......-u.-........- e se e . .

" Esta’ primera obhgacx6n impuesta . por el Reglamento
de Ta Ley del Impuesto sobre la Renta a los causantes gue
realicen: véntas en’ abonos, no creemos que necesite exphca—

cién ‘ni _justificacién de-ninguna clase, toda vez que si:no

fuera, por disposicién legal que se hubiese’ de llevar un re-
gistro - (auxiliar)- paraesta. clage ‘de: operaciones, los . més
elementales prineipios de organizacién -contable nos obliga-
rfan a ello. Asi pues, nog limitaremos ‘a dar un rayado para
dicho. auxiliar, el que podemos. llamar ‘general” ya que
.conlas- modlfxcaclones mherenbes a la clase de empresa de

que:se_ trate en-cada. caso, creemos se pueda adaptar:a todas

las" qui reahzan ‘esta; clase ‘de operaciones...(Fig.-3).
o CEnvel: caso en-que los contratos que se realicen no sean
todos de lamisma clase, se podria afiadir una columna en'la

“que-se’ indicara’ la:forma, del contrato, o llevar un aumllar

"f’para cada txpo de contrato, = -
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" 7 At 80—~ (Reglamento de Ia Ley del Impuesto sobre Ia Renta).~—-
Los causantes que se dediquen exclusivamente a efectuar ventas ere
abonos, o que tengan un departamento destinado al efecto, observarim
In.s siguientes reglas:

II—-Detexminarﬂn anuaImente el promeduo de utilidad, ca]cu-
" lado para las operacfones realizadas durante el afio, de acuerdo eon
los datos del registro a que se refiere In fraceién anterfor. i
IIl.—Llevarin por separado las cuentas de los pagos que les
" sean hechos por concepto de operaciones realizadas en cada afio,

Art, 56 (Reg. clt.) —Lus cnusnntes que se dedxquen QYc]ﬂsqu-
mente a hacer ventas en abonos y los que tengan un departamento
destinado al efecto, para calcular sus utilidades por este concepto,
aplicardn s los ingresos obfenidos durante el afio de Ia imposicién y

- del ‘mismo artfeulo, haciendode la cantidad que resulte Ias deduccio-
_ divididos en las cuentas @ que se refiere Ia fraceién III del articulo
80, ¢! coeficiente que les corresponda de acuerdo con la fraccién 17
. nes autorizadas por las fracciones Il a XIV del articulo 38.
En las disposiciones transeritas, se encuentra condensa-
“:da la doctrina de nuestra legislacién positiva con respecto al
" problema que nosotros tratamos en el capitulo 2 bajo el ru-
“+ bro de “La Utilidad”.
Como ficilmente se puede observar, el criterio legal coin-
- eide en sus lineamientos generales con el que nosotros enun-
‘ciamos en .dicho capitulo en el tercer lugar, como método
" de la prorrate, imprimiéndole solamente variaciones acciden-
~tales, pero conservando la teorfa en su pureza primitiva. De
- acuerdo con el criterio legal, eada uno de los pagos que-nos
-hacen log clientes, representa una parte de utilidad.y otra
‘- ‘de recuperacién del costo, pero la relacién entre ambas no
- estd determinada por la relacxén que lag mismas guarden.en
‘el contrato de venta especifico relativo al pago .en cuethon,
~sino que se fija, por la relacién que existe entre los precios
totales de'venta y los costos totales de las mercancfas vendi-
.:das ‘durante un afio. EI procedimiento, come ya dijimos, en el
fondo es el mismo, y' como la modificacién . que la lev hace al
étodo teénco prxmxtwo, no afecta fundamentalmente ni'los
resultados mi-la situacién de la empresa, y ‘sf, por.otro; lado,
contnbuye “facilitar el trabajo; eliminando los‘ por j
de. utilidad “para cada operacién y sustltuyéndol pot-un
promedio general para todas’las: operaciones- realizaday’ du-.
vrante ‘un a0, creemos que no-hay-razén para desviar:
‘fijca contable’ dél- procedimiento marcado por las dlsposicm-
- nes fiscales relativas. - : :
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... 'Asf pues, una vez aceptado el método legal para el cilculo
wde:la-utilidad bruta en esta clase de operaciones, la disposi-
- eién-contenida en la fraccién III del articulo 30 del Regla-
““mento de la Ley del Impuesto sobre la Renta, en el sentido

v de'que se llevardn por separado las cuentas de los pagos que

.-sean hechos por concepto de operaciones realizadas en cada
“afio, es algo fuera de foda discusién, pues su necesidad se im-
- pone.al anadlisis mdis superficial.
K .- La tnica dificultad que se puede presentar, consiste en
averiguar si la ley al referirse a “llevar por separado las
‘cuentas”, traté de imponer a los causantes la obligacién de
llevar una cuenta de Mayor para los ingresos correspondien-
tes a cada afio, 0, por el contrario, dicha disposicién debe ser
interpretada con un criterio mas amplio.
- No creemos nosotros que el espiritu de la ley sea el de
.que en el Mayor General se lleve una cuenta especial de in-
gresos para los realizados por operaciones efectuadas cada
afio. La intencién del legislador es que de los ingresos totales
.. obtenidos durante un afio determinado, se haga una distincién
clara entre los que pertenecen a operaciones de ventas en
abonos realizadas durante eada uno de los afios que se ha
estado operando bajo ese plan; si dicha distincién se obtiene
sin la apertura especial de cuentas de mayor, no existe razén
alguna que objetar al procedimiento que cumpla con la inten-
-eién:de la ley. Por otra parte, la distincién de caricter técni-
‘“co'entre cuenta y subcuenta, no existe en el texto de las dispo-
- siciones legales a que nos referimos, sino que en todo el cuer-
po de la ley, se utiliza la palabra “cuenta” dindole un senti-
do semejante al de “concepto” o mds. bien, “clasificacion es-
pecial”, y no parece que la ley tome mucho interés en que la
- técnica contahle se adapte a tal o cual método especifico, sino
que, mAs bien, la intencién legal es que el procedimiento con-
table que se-adopte dé tales o cuales: resultados.

“'De ‘tal ' modo,_ ¢l contador puede establecer para la cla-
‘Slfxcaclén tan repetida de los ingresos, aquel o aquellos pro-~
cedimientos que, dando los resultadm apetecidos por la legis-
lacién' positiva; se: acomoden mds a las finalidades técnicas -
- ‘que ge proponga obtener.

En términos generales, los’ métcdos para- hacer. dicha
distincién pueden reducirse a dos: ‘el establecimiento de una
cuenta de mayor para log mgresos correspondientes a opera-
_ciones. efectuadas -én cada afio - de operacién, y el estableci-
‘miento de¢’ uns-sola cuenta: general de ‘ingresos con la’subela-
'51f1cac16n correspondiente.

~El prxmer procedxmxento no p1esenta en lo absoluto nin-
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guna dificultad ya que cada una de las cuentas de INGRE-
-80S POR VENTAS EN ABONOS 193... recxblm por Caja
-~ 108 abonck. correspondientes a las operaciones llevadas a
cabo en el afio a que se refiera. El tinico problema que podria

. presentarse, seria el de que el cajero no podria conocer, en el

momento -de recibir la entrega, a qué afio correspondia la
operacion a cuenta de la cual se hacia; sin embargo, este in-
conveniente se puede obviar en dos formas: o bien utilizan-
do .una- cuenta puente de INGRESOS POR VENTAS EN
ABONOS, a la que el cajero  abonaria todas las cantidades
cobradas por este concepto y la cual después seria analizada
por el Departamento de Contabilidad para hacer un asiento
de INGRESOS POR VENTAS EN ABONOS a INGRESOS
POR VENTAS EN ABONOS 193... 3, 4, 5, etc.; o bien se
establece un sistema (v. gr.:r numeracién especial para cada
afio) por medio del cual el cajero pueda conocer ¢l periodo
al que corresponda la operacién por la cual recibe el abono, y
en esa forma poder hacer los abonos correspondientes correc-
tamente. La separacién también puede hacerse clasificando
la-cuenta general de INGRESOS POR VENTAS EN ABO-
NOS, periédicamente, en plazos que se pueden alargar hasta
hacerlos coincidir con los ejercicios contables. Naturalmen-
-te que en este casoe, en cada periodo de andlisis, habria nece-
sidad de manufacturar una “hoja de andilisis” que nos servi-
rfa para conocer el movimiento que tenemos que llevar a cabo
en nuestras cuentas. También es de recomendarse que la co-
lumna de HABER (e las tarjetas de los deudores, se divida
en dos: una parcial y otra para total por afios.

En el segundo procedimiento, el ingreso no se distribuiria
en cuentas de Mayor por lo gue respecta a su origen, sino
que en dicho libro -se abriria sélo una cuenta bajo el rubro
-de INGRESOS POR VENTAS EN ABONOS, la cual tendria
un auxiliar en el que se clasificarian los abonos atendiendo
ala'fecha de su.origen. En esta situacién, en los asientos de
Diario,. (en cualguiera forma que éste ge lleve), se anotaria

después de.la cuenta de Mayor INGRESOS POR VENTAS .

EN ABONOS, la especificacién correspondiente a la subcuen-
‘ta, como se hace en ‘el caso de cualqmer cuenta de carﬁcter
colectlvo .

- Sin embargo, 1o es la forma de hacer la distinci6n de los
mgresos a-que la-ley nos obliga, el:problema’ fundamental en
este asunto, no es- sino una-mera’ cuestién.de método y mis
que nada de- interpretacién; legal.. La - 1mportanc1 ‘real:radica

en la forma en que ess o esas cuentas de ingresos van a ser

vmunejadas Las modahdades que se pueden presentw son su-
g : —32- X
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mamente variadas: en primer lugar puede suceder, o bien
que-el causante lleve para sus efectos particulares, exacta~
mente el procedimiento de determinacién de la utilidad que
la ley prescribe; o que, por convenir asi a sus intereses, haya
optado por ajustarse al procedxmlento téenico contable exacto,
v prefiera establecer un porcentaje de utilidad calculada para
cada una de las operaciones que haya llevado a efecto.

"Si el causante ha adoptado el procedlmlento legal, puede

_ facilmente mover sus cuentas de ingresos como parte . inte-

grante del sistema establecido. Asf, cuando reciba un pago,
podra -hacer el cargo respectivo a la Caja, y llevar el abono a
]a-o las cuentas de ingresos que correspondan, las que podrin
ser utilizadas como cuentas puente en el movimiento normal
-(atentos los principios contables), cumpliéndose en esta for-
ma el requisito exigido por el articulo 30 del Reglamento de
la Ley del Impuesto Sobre la Renta,

- Pero si el causante, por el contrario, ha adoptado para
la’ determinacién de su utilidad en las ventas en abonos un
sisterna distinto al indicado por las disposiciones fiscales, el
procedxmlento ‘anterior no es aplicable. Habr4i, en este caso,
que recurrir al establecimiento de cuentas de orden que llenen
los requisitos fiscales y que nos den los resultados-de acuerdo
con las prescripciones de la ley; asi, recurriremos al estable-
cimiento de las dichas cuentas de o1den y nuestra contabili-
dad, para nuestros efectos particulares, serd manejada inde-
pendxentemente de las disposiciones fiscales, sobre las bases
que hayamos sentado tomando en consideracién las necesi- -
dades peculiarés de nuestra empresa.

Para el “memorandum fiseal”, a que nos referimos, ten-
dremos pues’que hacer un asiento de INGRESOS POR VEN-
TAS EN ABONOQOS a RECUPERACION- DEL COSTO DE
VENTAS EN ABONOS y a UTILIDAD REALIZADA EN
VENTAS EN ABONOS; cuentas que seran las que nos sirvan

-para cumplir con el flsco ¥ las que nos suministrarin los da-

tos para nuestra declaracién.
‘. Puede.parecer un poco extrafio que establezcamos como

o cuentas de orden dos cuentas acreedoras y una deudora; sin
“ embargo, sblo puede ser-la costumbre el origen de-esta obje-

cién, ya que si analizamos un poco ‘el asunto, nos hallamos

que no hay principio.de. contabilidad que se oponga a esto.
“También se podrfan establecer dos juegos de cuentas de

orden, uno para los ingresos y otro para:las utilidades, en

.- los_cuales hasta se podria dar a las cuentas: gemelas la mis-
ma denominaci6n-indicando solamente su naturaleza deudo~
1ra 0 acreedora, sin - embargo, “esto no es’ sino’ variante ‘de

a0
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“forma al sistema general de ufilizar cuentas de orden para
}a obtencién de los reqmsltos y resultados pedidos por el
isco,

~También seria posible, y no cntmable, el empleo del
método de las cuentas de orden aun en el caso-en que el cau-

-sante se.sujete al sistema legal de célculo de utilidades, si la
intencidn del contador es manejar para sus efectos contables
s6lo el mimero de cuentas estrictamente necesarias para lle-
nar los requisitos que las necesidades de contabilidad mar-
quen, : -

- Una vez hecha la clasificacién expresada, la utilidad
bruta correspondiente a los cobros efectuados, se determina-
14 de.acuerdo con el transerito artfculo 56, aplicando el por-
centaje de utilidad calculada para cada afio a las cantida-
deg cobradas por ventas realizadas durante €l

Esto 1ltigxg nos inclina a sugerir que la determinacién
de Ia utilidad realizada por ventas en abonos se verifique ex-
clusivamente al final de cada ejercicio, toda vez que el porcen-
taje de utilidad caleulada para el ejercicio en curso, no pue-

de conocerse sino hasta la terminacién del mismo, lo que im-

posibilita ‘la determinacién de la utilidad correspondiente a
los cobros verificados a cuenta de operaciones llevadas a cabo
en él, hasta Ia fecha en que se dé por terminado.

Art, B7.—(Reg. Cit.) Cuando los causantes a8 que se refiere el
articulo-anterior, recobren, por falta de cumplimiento de contrato, algu-
no o algunos de los bienes objeto de sus ventas en abonos, los incluivén
de nuevo: en su-inventario al preeio original de costo, con la tinica de-
duccién de la depreciacién o demérito real que haysn sufride, o con €l
aumento por obrm o mejoras que se hayan hecho a los mismos blenes.
En el'caso a que se refierce este articulo, el vendedor declarard expre-
somente como utilidad gravable las cantidades recibidas del comprador
por concepto de' abonos, menos aquellas sobre las que ya se hubiere
pagado cl inipuesto, asi como las que, de acuerdo con el contrato, hubm-
re devuelto efectivamente al comprador.

Las.dos reglamentaciones contenidas en el articulo pre-
transerito -de 1a leglslacx(m fiscal me‘ucana, no.son sino-la.
consagracién legal de principios de la ciencia contable que ya
estdn dentro del terreno teérico. casi-.fuera de discusién,
pues la inmensa-mayoria de los tratadistas estdn de:acuerdo
en que dichos procedimientos deben ser los' que-se aphquen :
en cada uno de los casos previstos por:la Ley. ™ :

.La primera dlsposn(:lén es la aphcaclén de’la doctuna de
valorizacién de inventarios “al costo”; al caso de los articulos,

1epose1dos, (repossessed goods) Y a dlfxcultad “que puede' .




presentar es la estimacién prictica de la depreciacién o del
alza de valor de que haya sido objeto la mercancia; pero esta
- dificultad sélo puede ser zanjada por quien conozca a fondo el
articulo o mercancia en cuestién, y no se pueden dar reglas
" generales para: su estimacién.

_ La segunda parte, la que se refiere a las cantidades que
deben ger declaradas como utilidad en el caso de rescisién de
contratos, es de una logica indiscutible. Lag cantidades que
1a ley delimita perfectamente, v que deben manifestarse, cons-
tituyen, como bien puede verse, la utilidad realizada en lo
rescisién; son, por asi decirlo, la indemnizacién que el vende-
dor cobra al comprador por la falta de cumplimiento del con-
trato, y, llenando, como flenan, los requisitos que el articulo
20. de la ley sefiala para los ingresos: (por ingreso se enten-
derd. ..., toda mercepcidn en efectivo. .. ..., que modifigue ¢l
patrimonio del causante y de la cual pueda disponer sin obli-
gacién de restitutr su importe), logico es pensar que deben
ger declaradas como utilidad. Como facilmente puede notarse,
las cantidades a que la ley hace referencia en este pirrafo del
articulo transerito, es In parte de la “recuperacién del cos-
to”, que se apropia el vendedor y la cual, naturalmente, no

. habfa declarado como utilidad, sino habia sido considerada
‘como_ parte de la deduccién “costo de la vendido”. La ley en
. este aspecto es indiscutible. :




7. MOVIMIENTO CONTABLE

PR Primer Caso—DBieries de valor constante, no sujetos a de-
7. Preciacién o poco afectos por ella, Contrato en el que el ven—
-dedor’ cofiserva la propieddd del bien hasta el momento del

pago total del precio, . .
“'Caso Tipico~~La Compaiiia de Terrenos, S. A. es propic~
taria de un lote ubicado en el fraccionamiento X, el cual vende
4 J. Ferndndez, et $12,000.00 que paga: de contado $2000.0¢
-y el resto en 20 pagos mensuales de $500.00 cada uno. Los
contratos qie se celebran son de compraventa con.reserva de
Ia propiedad, y se pacta que Ia falta de pago de uno sélo de
los abonos facultard & Ja empresa vendedora para rescindir
el contrato; y que en este caso; no se devolverdn al cliente nin-
gunas cantidades por concepfo de los abonos entregados.

P Al celebrarse la operaci6n de venta, se harfa un asienfo
e C e . -
‘DEUDORES POR VENTAS EN ABONOS 12.000.00 - -
. (por el precia: total de venta) . .
/.a ACREEDORES ‘POR CONTRATOS DE
COMPRA-VENTA CON RESERVA DE LA -
PROPIEDAD : : PO

o (por. el costo_del terreno vendido)
a’UTILIDADES POR REALIZAR L
(por'la utilidad’ calculada -en 1a "operacién).
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©oeibn de porcentajes de utlhdad el asiento seria de:”

wiotro'det TR T e

TERRENOS VENDIDOS TON RESE’RVA S
_DE LA PROPIEDAD . 31,’100‘)0 ;
“a TERRENOS . ’l 700 'DD -
(para contabilizar la diferencia entre los te-
¥renos comprometidos por contratos de.com-
nra-venta y los ‘que tenemos ‘completamente
Tibres.) . b
" Ahora bien, por el monto del pago m:cxal asi como tam- i
"bién por el monto de Jos diversos abonos sucesivos que se fue--
rnn recibiendo, ¢l tajero haria en sa 1ibro de Caja un amento o

CATA Smewnens
a INGRESOS POR VENTAS EN ABONOS 1936  .....

para contabxhzar la entrada del efectivo correspondiente k al
pago de que se trate; y en el departamento de contabilidad
se harfa im asiento de:

INGRESOS POR VENTAS EN ABONOS 1936 .......:
a DEUDORES POR VENTAS EN ABONOS - SN ean
{con expresxén de subcuenta) . :

para’ distribuir los ingresos por cobro relatives a Ventas en oL
abonos, Al final del periodo o ejercicio fijado parala aphca-

UTILIDADES POR REALIZAR B
2 PERDIDAS 'Y GANANCIAS I ‘
‘{por - la cantidad que resultara de aplicar oL
el promedio de'utilidad calculada para Ias ope-
raciones’ realizadas. debtro de cada  afio, &
los cobi6s por; concepto’ de tales opersciones
euyo’ monto “seria ‘igual a cualquiera’ de- los .
dos movimientos: de Ia cuenta de INGRESOS
'POR VENTAS EN ABONOS 198...)" ’ : .-
En nuestra. declaragién presentarlamos en ]a forma qxgmen- S
»H”INGRESOS o T
. Menoss R
Parte proporcuonal de costo - : o
vP‘nte proporcional de:utilidad:bruta: reahzada R o
-Supongamos que este:cliente;. después: del, declmo euarto
) pago, se atrasa -en.sus abonos,:\ decir,: que. deJa de cubrlr el:




décimo quinto abono y que,-en tal virtud, la compaifiia rescin-
de el contrato, no devolviéndose al cliente ninguna cantidad.
: En- esas cendiciones, nuestra cuenta de. Deudores nos
representarin un saldo de $3000.00 la de Acreedores por
Contratos de Compra Venta con Reserva de la Propiedad nos
-~darfa uno de $4,700.00. El promedio de utilidad que sapon-
dremos del 60%, nos daria como saldo en la cuenta de Uti-
lidades por Realizar $1,900.00 y una utilidad realizada dc
$5,400.00 asf mismo, habriamos recuperado costo del terre-
1o vendido por valor de $3,600.00. El asiento que tendriamos
que correr en este caso, seria:

ACREEDORES POR CONTRATOS DE
COMPRA-VENTA CON RESERVA DE LA

PROPIEDAD 4,700.00
{porque al rescindirse ¢l contrato cesaba nues-

tra obligacién -de wvender)

UTILIDADES POR REALIZAR . 1,900.00
(o en caso de que hubiese Reserva para Resci- -

siones,- ésta, por 1a utilidad caleulads y- que
y& no se va a realizar)

a DEUDORES POR VENTAS EN ABONOS' .,3,000;00
(por su saldo-a In fecha dela rescisidn) R
a UTILIDADES EN'RESCISIONES R 3.600_;00

(por la parte que de los' pagos vecibidos to-
rrespondfa ‘a recuperacién de costo y qué no
ge va a devolver. Esta cantided podria llevar-' -
se directamente 8 la cuenta general de Pérdi- )
das y Ganancias)

~En el' caso en que se. pactura 1a ‘devolucién de una par— :
te de los abonos inferior o igual a la gue, corresponde a:la re-
cuperacién del costo, se harfa un abono’ a-Acreedores Diver-
808 por la parte que vamos a devolver al cliente y la diferen-
- cia serfa exclugivamente la que:abonariamos: a las Utilidades
© por Rescisiones. Si lo que devolvemos al cliente es superior
a'lo. que. corresponde a:Reeuperacién del-Costo, ‘el excedente

“..ge cargard ‘a una cuenta de Pérdidas en. Rescisiones, v'la

.deyolucién total se abonari:-a ]a cuenta de Acreedores Dx-; '

Versos, .
Al miso tlempo, tendrlamos que }ncer un wsxento de.

' TERRENOS - 4700.00°

o TERRENOS VENDIDOS GON RESERVA A "

DE:LA ‘PROPIEDAD Lk : ’ ,7()0 00

‘para, hacer ‘constar’ que el terreno X ha vuelto a ser: pr0p1e- :
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“-dad absoluta nuestra ¥ que, por consiguiente, puede conside-
rarse come “libre”,

Segundo Caso.—Blenes de valor constante, no-sujetos a
depreciaclén o poco afectos por ella, Contrato en gite el ven-
dedor trasmite en forma absoluta la propiedad del bien al
comprador, asegurandose mediante garantia especial.

Caso Tipico,—Los mismos antecedentes del primer caso.
Los contratos que se celebran son de compra-venta con ga-
rantia hipotecaria del inmueble vendxdo por el resto msoluto
del precio.

El primer asiento se modificarfa siendo de:

DEUDORES HIPOTECARIOS POR VEN-

TAS EN ABONOS 12,000,00
a TERRENOS . 4,700.00
8 UTILIDADES POR REALIZAR 7,300,00

Se abona a la cuenta de terrenos en lugar de I de “Acrce-
dores. ", , .ete.,” porque el bien ha sido trasmitido en propxedad
absoluta al comprador y no tenemos ya sobre &l ninglin de-
recho de propiedad. El segundo asiento resultaria pues, ind-
til, Los asientos pof los ingresos y el cdleulo de la Utilidad
realizada serfan los mismos. i

. “En el caso de falta de pago de los ahonos, la rescisidn
serfa més dificil ya que lo conducente, en este caso, serfa en-
tablar la demanda procedente para reclamar el pago del sal-
-do"insoluto del precio; sin embargo, en el caso de que dicha
rescisién se llevara a efecto y recuperdramos el bien vendldo,
el asxento seria.

TERRENOS
(por el costo del mismo, o el valor que tenga
en’'el momento- de la nueva entrada)
_UTILIDADES -POR' REALIZAR
.2 DEUDORES BIPOTECARIOS POR VEN.
TAS EN ABONOS "~ .. : Lo
# PERDIDAB Y GANANCIAS .
(0:Aercedores o lns dos, ete., Véase
el primer- ease). .

g Tercer £a80. -—Blenes quetos a deprecxaclén conaxdera-
ble. Contratos en los que el vendedor conserva la’ propledad
del bien. hasta el pago del precio,:

“Este caso casi nuneg se- presenta, pero si asi sucedlere, se .

manejaré en’la misma forma en que se maneja el caso.pri-
~-mero, con la Gnica diferencia‘de que en el momento de la res-
vcisién del ‘contrato se dard entrada.al bien. por el valor que
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~realmente tenga, calculado de acuerdo con las bases previa-
mente fijadas (aplicacién de tasas de depreciacién, dictamen
pericial, ete.) y la diferencia se considerard como una pérdi-
da en reposesién de bienes.

Cuarto caso.—Bienes sujetos a depreciacién considerable.
Contratos en que el vendedor trasmite en forma absoluta la
pro_plledad del bien al comprador, reservindose garantia es-
pecial.

El manejo de las cuentas en este caso serd exactamente
igual al que vimos tratindose del caso segundo, con las mo-
dificaciones exclusivas que amerite la naturaleza de los bie-

- nes y-de la operacién, como, por €jemplo, Ia sustitucién en-el
abono de la cuenta de TERRENOS por la de ALMACEN o la
que corresponda en cada caso; la modificacién del nombre
de la cuenta de Deudores de acuerdo con la clase de garantia
que se haya dado, o el hecho de que no se haya dado més ga-
rantia que la firma del contrato.

En el caso en que se pacten intereses, si estos se deter-
minan por el procedimiento de las anualidades inmediatas
‘desde el momento de la celebracién del contrato, se puede
llevar el valor total de la operacién (capital més intereses)

-a.las cuentas ya conocidas, considerando el monto total de la

operacién como en el caso en que se da un precio fijo sin
pactar intereses; pero, siempre, manejando los intereses por
‘separado en 1a cuenta del auxiliar de Deudores, y cuidando
de .determinar los porcentajes de’ utilidad solamente ‘en lo
que respecta a la misma ufilidad, o bién, se puede hacer la
entrada a las cuentas de Deudores y de Utilidades por Rea-

- lizar sélo por la parte que corresponde a Precio de Venta
‘(capital) y abrir otras-cuentas de Deudores por Intereses
Sobre Ventas en Abonos y de Intereses:por devengar Sobre
Ventas en Abonos, las cuales se ajustarian por la parte que
" a dichos intereses correspondiera en los pagos; o también, se,
podria considerar el monto total de capital y réditos por lo
que respecta a la cuenta de Deudores, y solamente hacer la’
divisién en cuestién por lo que toca: a:las. cuentas de resul-
tados, dividiendo ‘lo que realmente puede considerarse como
una utilidad de la operacién de lo que méds bien constituye un
m}eres pox una mversuin [ mmovxhzacxén temporal de capx-,
tal.

 En el caso de que los intereses no se determmen antlc1-
padamente, si Tio'que se permita al cliente hacer pagos ‘irre-
gulares en monto y périodicidad, naturalmente con. un plazo-.
para el pago, y se-calenlen los intereses sobre capitales: inso-
lutos sdlo hasta el momento ‘de hacer el cobro, conviene no
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-eonsiderar éstos von anterioridad, y en el momento de efec-
-iuarse la percepcién, hacer el asiento en la forma siguiente:

. CAJA :
- 3 INTERESES POR VENTAS EN ABONOS
(por;la parte que tovresponda a intereses)
a INGRESOS POR VENTAS EN ABONOS
“-{por-la parte que sea amortizacidn de capital
o séase precio de venta)

Con lo anterior ponemos punto Final a este breve traba-
- jo, y repetimos una vez més lo que ya hemos dejado asentado
“al hacer la introduccién del mismo, o sea, que no hemos pre-
. ‘tendido  agotar ni todes ni siquiera los principales puntos
" del tema:-gue nos hemos propuesto. Ademis, nos permitimos
. “advertir que hemos procurado que los puntos tratados en el
- desarrollo del trabajo sean los mis salientes de la materia,
¥y al-mismo tiempo desarrollarlos con 1a mayor concisibn po-
sible, sin- desviarnos del  tema para hacer consideraciones
que, si- bien es cierto que en muchos casos se relacionan inti-
mamente con la materia, también es cierto que no correspon-
~den_en un sentido estricto a ella.
- En ‘conclusién, dejamos sentado que el Gnico aspecto que
hemos tocado es el que se refiere a la venta en abonos en si
~.misma; y que los movimientos contables, asi como los raya-
dos que proponemos como soluciones, pueden y deben ser
.gocliﬁicados en-Jos casos especiales atentas las peculiaridades
e ellos.
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Dice: Debe decir:

. o méwles radlos, . mbéviles, radios,
Ced1 36 0 nustra nuestra - -
Ly 28 iguel . igual "~ -
»13 0 2l -y la incluye no el y la incluye no en el
S ’ _-capitulo -capftulo
16 18 par pagado - por pagado
17 022 dafios afos
227 - 12 mercancia mercancia
5718 - mercaneia “mercancfa -
23 Pendl- . ;
N “-tima  procedimientos : pxocedlmlento
~. 26 - -32. -'establecimientos estable¢imiénto -
80 40 P4~ oJ 0: La quinta linea debe leelse después
“rrafo “de la séptlma :

~;-»j38 SRR ) mlso U mxsmo i

“FE' DE ERRATAS
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