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Introduccion

La polarizacion se entiende como la acentuacion general de las desigualdades (Rodriguez,
2004), lo que implica que existe un nivel de concentracion cada vez mayor en menos grupos
de poblacién. En este caso, a partir de la dimension del ingreso la polarizacion se refiere a
la concentracién de la poblacién en dos clases sociales: ricos y pobres, a partir de la
reduccion de la clase media. Consecuentemente, la polarizacion del ingreso esta

intimamente relacionada con la pobreza y la desigualdad.

El impacto del nivel de ingreso y la distribucion del mismo genera descomposicidén social y
conflicto, mientras que en una sociedad mas igualitaria, sus integrantes tienen mayor
oportunidad de desarrollo y crecimiento; es decir, la potencialidad de los ciudadanos de
poder usufructuar iguales oportunidades de acceso al mercado, salud, educacion, entre
otros, aumenta (Sen, 1992). Consecuentemente al hablar de desigualdad se hace
referencia al desarrollo de habilidades y capacidades que determinan el nivel de vida de un
individuo. Dentro de este contexto, el nivel de ingreso alcanzado resulta determinante al ser
una variable proxy de la capacidad de los individuos u hogares para alcanzar mayores

niveles de bienestar material.

Por lo tanto, la mala distribucion del ingreso no solo limita a los individuos, sino también a
la economia en su conjunto. Ademas, la existencia de pobreza, desigualdad y polarizacion
aumenta la inestabilidad econdmica y politica, sobre todo porque intensifica las brechas
existentes entre clases sociales. De tal modo que se genera un circulo vicioso en el cual la
falta de recursos limita el consumo y, del mismo modo, reduce los incentivos para generar
productos y servicios, elementos que como consecuencia merman el crecimiento y
desarrollo de un pais (Székely y Rascén, 2004). Esta ultima condicidon se acentia como
parte del proceso de reduccién de la clase media, es decir, se reduce acosta de un
incremento de la pobreza. Al ser la clase media una importante fuente de demanda e incidir
sobre variables sociales y econdmicas, que son clave para que un pais logre el ahorro, el
aumento del crecimiento econdémico y el desarrollo se entorpece. Sin embargo, el estudio
de la desigualdad en los niveles de ingreso se puede interpretar a la luz de diferentes

circunstancias y de las oportunidades subyacentes dentro de un pais.

En este caso, México ha sido de los paises que a partir del afio 2000 logré desmarcarse de
la tendencia creciente de la desigualdad mostrada en el resto del mundo. Sin embargo, este

cambio no logré traducirse en un bienestar tangible para el grueso de la poblacion y a partir



del afio 2008 se retoma la tendencia creciente de la desigualdad, logrando alcanzar para
2014 niveles superiores a los existentes en el 2000. Ademas de prevalecer cada vez mayor

concentracién del ingreso en menos grupos de la poblacion.

Para los fines de esta investigacion, se contempla el concepto de clase social basado en
una jerarquia especifica de orden econdmico. La cual integra condiciones e intereses en
comun que generan un sentimiento de identificacion entre los miembros de la misma clase
social. Ademas, se trabajé usando el ingreso corriente monetario trimestral total ajustado
por medio de una escala de equivalencia con el fin de permitir las comparaciones entre

hogares con composiciones demograficas distintas.

En linea con este planteamiento, la discusién acerca de la distribucién del ingreso y la
creacion de cada vez un menor numero de polos de ingresos a partir de la intensificacion
de la brecha existente entre cada clase, surgen las siguientes preguntas de investigacion
¢ Qué relacion existe entre la desigualdad y la polarizaciéon? ;La desigualdad y la
polarizacién tienen el mismo comportamiento? ; Como han evolucionado las clases sociales
desde el afo 20007 ; Qué caracteristicas individuales y de los hogares inciden en el nivel
de ingresos? Cabe destacar que los resultados obtenidos son relevantes para el disefio de

politica publica encaminada a reducir las brechas existentes entre grupos de ingreso.

A partir de estos antecedentes el objetivo general de esta investigacion es estimar la
polarizacion del ingreso corriente monetario en México y determinar los factores que inciden
en los niveles de polarizacién. Como objetivos particulares se plantea: 1) Analizar el
comportamiento de la polarizacién del ingreso en relacion con el de la desigualdad, 2)
Cuantificar las modificaciones en la distribucién del ingreso y medir su impacto en los
niveles de desigualdad y polarizacion, y 3) Identificar las principales caracteristicas de los

hogares que inciden en los cambios de los niveles de polarizacion.
De acuerdo con estos objetivos, se plantean las siguientes hipotesis de investigacion:

1) Se espera que la desigualdad y la polarizacion del ingreso no sigan un mismo patron
a lo largo de todo el periodo de estudio. Ya que la polarizacion muestra como es
que se concentran los hogares a lo largo de la distribucién del ingreso en funcion de
caracteristicas en comun, éstas generan un sentimiento de identificacion que

reducen el nivel de conflicto. Ademas el nivel de sensibilidad a las transferencias



que se dan de un mismo lado de la distribucién en la polarizaciéon es menor que en
la desigualdad.

2) Se espera que se encuentren diferencias significativas en las caracteristicas de los
hogares de clase baja, media y alta, que favorecen la concentracion en funcion de
intereses comunes, especialmente con relacion a la capacidad de obtener un

ingreso en funcidn de las condiciones dadas por el mercado.

La fuente de datos utilizada es la Encuesta Nacional de Ingreso Gasto en los Hogares
(ENIGH) de 2000 a 2014. La variable de estudio es el ingreso corriente monetario trimestral
de los hogares, ajustado por la escala de equivalencia del Consejo Nacional de Evaluacién
de la Politica de Desarrollo Social (CONEVAL) con el fin de permitir las comparaciones entre

hogares con composiciones demograficas distintas.

El texto se divide en tres capitulos, mas esta introduccién y las conclusiones. En la primera
seccion se revisa el concepto de polarizacién del ingreso y los fundamentos de su medicion,
asi como algunas variaciones del concepto. Del mismo modo, se establecen las diferencias
existentes con el concepto de desigualdad y su relacion con la pobreza como parte de la
identificacion de grupos o clases sociales para poder mostrar la existencia de polarizacion.
Enseguida se desarrolla del concepto de desigualdad, con la finalidad de esclarecer la
relacién entre desigualdad y polarizacion. Esto se debe a que ambos conceptos tienen un
fin material comun: la distribucion del ingreso, pero la forma en que cada fendmeno aborda
el estudio de la misma es distinta. Aqui se da cuenta de los distintos conceptos que existen
para explicar la polarizacién del ingreso como: bipolarizacién, polarizacion social y
polarizacién socioecondmica y multidimensional. Ademas, se presenta la evidencia

empirica resultado de la aplicacién de distintos indices de polarizacion.

En el segundo capitulo se describen los aspectos metodolégicos que guian esta
investigacion. Lo que incluye la descripcion de la fuente de informacién utilizada y la
descripcion tedrica del modelo de regresién logistica ordenada y la especificacion del
modelo estimado, seguida de la descripcion de la variable dependiente y las variables
independientes, asi como las hipdtesis planteadas en relacion con el efecto de las variables

explicativas.

El tercer capitulo incluye los resultados de la investigacion. Primero se presentan los
hallazgos obtenidos respecto a la estimacién de los niveles de polarizacion en México de
2000 a 2014, por medio de la estimacion del indice de polarizacion EGR (1999) de 2000 a
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2014 para dos y tres grupos de ingreso, enfatizando las implicaciones de su evolucion.
Enseguida, aparece la estadistica descriptiva con el fin de visualizar las principales

caracteristicas de los hogares y su ingreso en 2014.

Por ultimo se describen los resultados del modelo econométrico estimado, ademas de la
evaluacién de distintos escenarios con el fin de examinar la probabilidad de pertenencia de
los hogares a una clase social. En particular, se evalud el efecto de las caracteristicas
predominantes por clase segun los resultados obtenidos en el modelo econométrico y el

analisis descriptivo.
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Capitulo 1. Polarizacion, desigualdad y pobreza

La polarizacion se entiende como la acentuacion general de las desigualdades (Rodriguez,
2004), lo que implica que existe un nivel de concentracion cada vez mayor en menos grupos
de poblacién. En este caso, a partir de la dimension del ingreso la polarizacion se refiere a
la concentracién de la poblacién en dos clases sociales: ricos y pobres, a partir de la

reduccion de la clase media.

Consecuentemente, la polarizacién del ingreso esta intimamente relacionada con la
pobreza y la desigualdad. Si bien, ambos fendmenos no son temas de reciente data, la
introduccion al estudio y la medicion formal de la polarizacion del ingreso permite obtener
un analisis mas detallado sobre la evolucién de ambos fenébmenos y los cambios en el
bienestar de la poblacion. Asi como su comportamiento a partir de la formacién de clases
sociales sin dejar de mostrar una mayor preocupacion por la cohesion social. A su vez, la
importancia del estudio de estos temas radica en su impacto en el crecimiento econémico,
lo que implica que el desarrollo econdmico sea limitado y se perpetuen los ciclos de pobreza
(Olguin, 2017).

El objetivo de este capitulo es revisar el concepto de polarizacién del ingreso y los
fundamentos de su medicion, asi como algunas variaciones del concepto. Del mismo modo,
se establecen las diferencias existentes con el concepto de desigualdad y su relacion con

la pobreza.

El capitulo se integra por cuatro secciones. En la primera y segunda seccion se plantea la
importancia de abordar de forma previa el concepto de pobreza como parte de la
identificacion de grupos o clases sociales para poder identificar la existencia de
polarizaciéon. En la tercera seccion se desarrolla del concepto de desigualdad, con la
finalidad de esclarecer la relacion entre desigualdad y polarizacién. Esto se debe a que
ambos conceptos tienen un fin material comun: la distribucién del ingreso, pero la forma en
que cada fendmeno aborda el estudio de la misma es distinta. La cuarta seccién aborda el
concepto de polarizacién del ingreso, bipolarizacion, polarizacién social y por ultimo la
polarizacion socioecondmica y multidimensional. Ademas, se presenta evidencia empirica
resultado de la aplicacion de distintos indices de polarizacién. Finalmente, aparecen las

conclusiones.
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1.1. La relacion entre pobreza, desigualdad y polarizacion

La pobreza y la desigualdad en el ingreso se han presentado como problematicas
constantes en todo el mundo, y si bien estan intimamente relacionadas, éstas no han
seguido el mismo patron de comportamiento, especialmente durante la ultima década. Por
ejemplo, para México de acuerdo con el CONEVAL, el numero de personas en condiciones
de pobreza paso6 de 55.3 millones de personas en 2014 a 53.4 millones para 2016, mientras

que el Coeficiente de Gini' tomo los valores de 0.438 y 0.448 respectivamente.

De acuerdo con dichos valores, se pueden observar mejoras aparentes en relacion con la
calidad de vida de un segmento de la poblacion, lo que se refleja en menores niveles de
pobreza, mientras que la desigualdad es un problema persistente y que se ha acentuado.
De tal forma, el estudio de la pobreza y la desigualdad del ingreso no son suficientes para
tener un panorama completo sobre el bienestar de la poblacion. Situacion que se debe a
que ninguno de los fendbmenos muestra como es que la poblacién se encuentra agrupada
a lo largo de la distribucién del ingreso. Razoén por la cual la polarizacién del ingreso puede
ser usada como medida complementaria para explicar la evolucion de la pobreza y la

desigualdad.

1.1.1. ;Por qué estudiar la distribucién del ingreso para entender la

polarizacion?

Para el fin de esta investigacion, los tres conceptos: pobreza, desigualdad y polarizacion se
remiten a la distribucién del ingreso. Al hablar de la distribucion del ingreso, se plantea que
los individuos u hogares pueden ser identificados en funcién de su posicion econémica, es

decir por su clase social. En este sentido, para Max Weber la clase social se entiende como:

[...] el conjunto de probabilidades tipicas de: provisién de bienes, posicion
externa, o destino personal, que derivan, dentro de un determinado orden

econémico, de la magnitud y naturaleza del poder de disposicion (o de la

1 El Coeficiente de Gini es una medida de concentracion del ingreso: toma valores entre cero y uno. Donde uno
representa la total concentracion del ingreso y cero una distribucién totalmente equitativa (INEGI, 2017). En
este caso, se hace referencia al Coeficiente de Gini calculado para el ingreso por deciles de los hogares
incluyendo las transferencias.
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carencia de él) sobre bienes y servicios y de las maneras en que pueden ser

usados para la obtencion de ingresos (Weber, 1964:242).

Como consecuencia, un numero de individuos tiene la misma situacién de clase cuando
tienen intereses comunes en términos econdmicos, especialmente con relacion a la
capacidad de obtener un ingreso en funcion de las condiciones dadas por el mercado. Lo
que representa un elemento causal de las oportunidades de vida que tiene cada individuo

al determinar una jerarquia especifica de orden econémico.

Al existir un orden econdémico, la polarizacién lleva acabo la identificacién de los polos o
grupos que se concentran alrededor de una o varias medias (Espitia, 2006), ademas de
mostrar el grado en que la poblacién se agrupa y cuanto difiere un grupo respecto a otro
(Fuentes, Garcia, y Montes, 2012). Lo que permite reconocer la pobreza como la clase
social que mantiene una relacién de exclusion y dependencia (Duek, 2006) respecto al resto
de la poblacion al ser el grupo con menor capacidad de ingreso y que, por consiguiente,

muestra la existencia de desigualdad en la sociedad.

1.1.2. La distribucién del ingreso, un panorama general

A principios de 2017, el Foro Econdmico Mundial (FEM) en “The global risk report” hizo un
llamado a considerar los elevados niveles de desigualdad de ingreso y la polarizacion de la
sociedad como dos de los diez principales impedimentos para la recuperacion econémica
y el desarrollo global. El crecimiento econémico aparecié como el primer factor relevante

por el que se ha retomado el estudio de la desigualdad del ingreso.

El primer trabajo sobre la relacion existente entre la desigualdad y el ingreso fue Economic
growth and income inequality. En dicho trabajo, Simon Kuznets (1955) plante6 que, en las
primeras etapas de desarrollo de un pais, los niveles de desigualdad y el crecimiento
economico mantendran una tendencia creciente hasta llegar a un punto de inflexion, en el
que los niveles de desigualdad disminuyen como resultado del aumento de la productividad
y del salario de los trabajadores generado por el progreso de la actividad econémica. Sin
embargo, el crecimiento econdmico no es suficiente para lograr mejorar la distribucion del
ingreso. La Organizacién para la Cooperacién y el Desarrollo Econémico (OCDE) en el

informe “Inequality remains high in the face of weak recovery” muestra que los niveles de
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desigualdad son cada vez mas elevados. Por ejemplo, para los paises de la OCDE el
Coeficiente de Gini fue de 0.318 en el afo 2014, cabe mencionar que corresponde al valor

mas alto que ha tomado el indice desde la década de 1980.

Adicionalmente, se debe de tener en cuenta que la tendencia creciente de la desigualdad
no es homogénea para todos los paises. Por ejemplo, América Latina (AL) es la Unica region
que ha logrado desmarcarse de la misma e incluso muestra un cambio de tendencia desde
2002 (Amarante, Galvan y Mancero, 2016). Entre 2004 y 2010 el Coeficiente de Gini para
la region mostré un descenso anualizado de 0.9% y aunque se ha presentado una
desaceleracion de la tasa de reduccion de la desigualdad desde 2010, el Coeficiente de
Gini disminuyo de 0.520 en 2010 a 0.514 en 2014. A pesar de la reduccion mostrada, la
desigualdad de ingresos sigue siendo elevada ya que en 2014, el 40% de las poblacién

mas pobre de la region recibio solo 1.6% del ingreso (Banco Mundial, 2016).

En contraste, la region ha presentado mejoras en términos de bienestar para la poblacion.
Por ejemplo, la tasa de incidencia de la pobreza extrema para AL paso de 13.5% en el afo
2000 a 4.6% en 2015 y los afios promedio de educacién aumentaron de 7.5 afios en 2004
a 8.6 en 2014 (Banco Mundial, 2015). Esto significa que la reduccion de la desigualdad de
la region no sélo ha ido acompanada de mejoras en las dimensiones de bienestar referentes
a la calidad de vida, que incluyen salud, educacion y el acceso a servicios publicos, si no
que estas mejoras en la equidad pueden estar dando origen a la concentracion de la
poblacién en unicamente dos grupos de ingreso: ricos y pobres, a costa de la reduccion del

grupo de ingreso medio.

A pesar de que la principal dimension a estudiar en esta investigacion es el ingreso, los tres
conceptos se han considerado fendmenos multidimensionales. Por lo que es necesario
precisar lo que se entiende por pobreza y por desigualdad ante la falta de un consenso

respecto a su definicion y medicion de forma previa a abordar el concepto de polarizacion.
1.2. Pobreza
El concepto de pobreza, en su acepcidon mas general, esta relacionada con la capacidad de

las personas para satisfacer sus necesidades basicas. Las distintas definiciones de pobreza

suelen atender criterios personales, tedricos e incluso politicos. Para el Banco Mundial
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(BM), la pobreza es entendida como “la incapacidad para alcanzar el nivel de vida minimo”
(Banco Mundial, 1990:26). La percepcién de la pobreza y su definicion implican la
concepcion de las prioridades de un pais y de sus propios conceptos de bienestar y

derechos humanos.

A diferencia del BM, la Organizacion de las Naciones Unidas (ONU) ha definido la pobreza
como “la condicién caracterizada por una privacion severa de necesidades humanas
basicas, incluyendo alimentos, agua potable, instalaciones sanitarias, salud, vivienda,
educacion e informacion” (ONU, 1995:18); lo que significa que, en este caso, la definicidén

de pobreza incluye el acceso a servicios basicos.

No obstante, para ambos organismos internacionales existe una relacion entre el nivel de
ingreso y la satisfaccion de necesidades basicas, de manera que para el seguimiento del
fendmeno el Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD) en 1997 identificd
tres perspectivas en las que se identifica si una persona se encuentra en condiciones de

pobreza:

e Perspectiva de ingreso: “una persona es considerada pobres si su ingreso es
menor que el correspondiente a la linea de pobreza”.?

o Perspectiva de las necesidades basicas: este aspecto hace referencia a “la
privacion de los medios materiales para satisfacer de forma minimamente
aceptable las necesidades humanas”.

e Perspectiva de capacidades:® “la pobreza se refiere a la ausencia de

capacidades basicas para funcionar”.

Para los fines de esta investigacion, la pobreza sera considerada a partir de la perspectiva
del ingreso o “enfoque monetario”. Este enfoque ha predominado en el desarrollo tedrico
del estudio de la pobreza al estar fundamentado en la idea de bienestar econémico; es

decir, hace referencia al ingreso como una aproximacion de la capacidad de los individuos

2 La linea de pobreza actual se ubica en 1.90 délares diarios per capita en Paridad de Poder Adquisitivo (PPA)
de 2011 y se considera pobreza extrema si los ingresos son inferiores a 1.25 ddlares diarios.

3 Esta perspectiva tiene sus fundamentos en el planteamiento de Amartya Sen (1992). Desde este enfoque, la
pobreza esta determinada no por el bienestar material, si no por las condiciones de vida que el individuo puede
alcanzar por medio del desarrollo de sus habilidades, esto significa que un individuo pobre no es capaz de
alcanzar los funcionamientos basicos del individuo para tener un nivel de vida tolerable.

La capacidad puede estar dada por un bien, el cual a su vez tiene una utilidad, no obstante, la pertenencia de
un bien no va a determinar el estandar de vida, si no las facultades de cada individuo.
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u hogares para alcanzar determinado nivel de bienestar material, por tal motivo es

considerado un enfoque unidimensional.

Dentro de este enfoque podemos encontrar dos tipos de medicion: la pobreza absoluta y la
pobreza relativa. Si bien ambos conceptos convergen en la idea de que la pobreza es una
carencia, la diferencia radica en el origen y el fundamento de cada necesidad (Spicker,
2009).El enfoque absoluto plantea que las necesidades son independientes de la riqueza
de los demas. Esto significa que la pobreza absoluta requiere que se establezcan cuales
son los factores elementales para lograr el desarrollo pleno de una persona, por
consiguiente, el no satisfacer incluso solo una de dichas necesidades implica que el

individuo es considerado como pobre.

En contraste, el enfoque de pobreza relativo depende del nivel general de riqueza de una
sociedad en especifico, ya que, desde esta perspectiva, las necesidades a satisfacer van a
estar determinadas por el nivel general de vida de una poblacidn. Asi, entre mayor sea el
estandar de vida de la sociedad de referencia, mayores seran los recursos necesarios para
que el individuo cumpla con dicho estandar (Feres y Mancero, 2001). A su vez, para medir
el estandar de vida de la poblacién, se usan lineas de pobreza. Las lineas de pobreza son
un método indirecto se basan en los recursos monetarios necesarios para que una persona

logre satisfacer sus necesidades basicas.

La utilizacion de una medicioén relativa de la pobreza, ha llevado a que sea considerada
como un subconjunto de la desigualdad. Si bien ambos fendmenos estan intimamente
relacionados, son distintos. La pobreza se vincula a un determinado nivel de ingreso,
mientras que la desigualdad depende de la distribucion del mismo. Por esa razén es que
existen paises que son pobres y muy desiguales como es Honduras, pais que de acuerdo

con informacion del LAC Equity Lab,* en 2015 presento una tasa de incidencia de pobreza®

4 LAC Equity Lab es una plataforma de analisis de pobreza y desigualdad disefiada por BM que contiene micro
datos, indicadores, herramientas y analisis acerca de pobreza, desigualdad y prosperidad compartida en
América Latina y el Caribe. Los indicadores del LAC Equity lab son resultado de un proceso de armonizacién
de la informacion de los siguientes paises: Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Costa Rica, Republica
Dominicana, Ecuador, El Salvador, Guatemala, Honduras, México, Nicaragua, Panama, Paraguay, Peru y
Uruguay. Ademas, cabe sefalar que los datos del ingreso monetario usados para las estimaciones de
desigualdad se presentan la paridad de USD 2005 y no considerar a los individuos que no perciben ingresos.

5 La tasa de incidencia en la pobreza o indice de recuento mide la proporcion de la poblacion que se considera
pobre al estar debajo de la linea de pobreza establecida, en este caso 1.90 ddlares diarios en PPA. La tasa de
incidencia en la pobreza se puede expresar de la siguiente manera: FGTO = Np/ N. dénde: Np es el numero de
individuos pobres y N es la poblacién total (BM, 2015).
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de 17.2% y un Coeficiente de Gini igual a 0.510. En contraste, otros paises, a pesar de
tener ingresos mas altos, mantienen elevados niveles de desigualdad. Un ejemplo de este
caso es Brasil, pais que para el mismo afio que Honduras presenté una tasa de incidencia
de pobreza de 3.7% y el Coeficiente de Gini tomé un valor de 0.515. Lo que significa que

no existe una relacion lineal entre ambos fendmenos.

1.2.1. Medicion de la pobreza

En México, el drgano responsable de llevar a cabo la medicion de la pobreza es el CONEVAL.
Conforme a las disposiciones de la Ley General de Desarrollo Social (LGDS).la definicion,
identificacion y medicion de la pobreza debe de considerar las condiciones de vida de la
poblacion a partir de tres espacios: bienestar econémico, derechos sociales y contexto

territorial, medidos a partir de los siguientes indicadores (CONEVAL, 2014):

e Ingreso corriente per capita: es el resultado de dividir la suma de los ingresos totales
mensuales del hogar entre el numero de miembros del hogar

e Rezago educativo promedio del hogar: es el promedio de la razén del total de
personas con carencia por rezago educativo en un hogar, respecto al total de
integrantes del mismo. Se considera que una persona se encuentra en una situacion
de carencia por rezago educativo si tiene de 3 a 15 afos de edad y no cuenta con
la educacion basica obligatoria o no asiste a un centro de educacién formal, si nacié
antes de 1982 y no tiene la educacién primaria completa, o si nacié después de
1982 y no cuenta con secundaria completa.

e Acceso a los servicios de salud: se considera que una persona se encuentra en
carencia de servicios de salud cuando no cuenta con adscripcion o derecho a recibir
servicios médicos de alguna institucién que los presta, incluyendo el Seguro
Popular, las instituciones publicas de seguridad social o servicio médico privado.

e Acceso a la seguridad social: se considera que una persona tiene acceso a la
seguridad social cuando disponga de acceso directo, cuente con parentesco directo
con alguna persona dentro del hogar que tenga acceso directo o reciba ingresos de
algun programa de personas mayores.

e Calidad y espacios de vivienda: el entorno fisico en el que habitan las personas tiene
una influencia determinante en su calidad de vida, es decir la vivienda. Los criterios

formulados por la CONAVI (Comisién Nacional de Vivienda) para este indicador
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incluyen dos subdimensiones: el material de construccion y espacios. Se considera
poblacion con carencia en calidad y espacios de vivienda si el piso de la vivienda es
de tierra, el techo es de lamina, los muros son de embarro, carrizo, bambu o palma,
lamina o material de desecho o la razén de personas por cuarto es mayor a 2.5.

e Acceso a los servicios basicos en la vivienda: se considera carencia por servicios
basicos cuando existe alguna de las caracteristicas siguientes; el agua se obtiene
de un pozo, rio, lago, arroyo, pipa, o por medio de acarreo de otra vivienda, no
cuenta con servicio de drenaje, no dispone de energia eléctrica; o/y se usa carbon
o lefia para cocinar y no se cuenta con una chimenea para desalojar el humo.

e Acceso a la alimentacién nutritiva y de calidad: la seguridad alimentaria comprende
el acceso en todo momento a comida suficiente para llevar una vida activa y sana,
lo cual esta asociado a los conceptos de estabilidad, suficiencia y variedad de los
alimentos. Para evaluar el derecho a la alimentacion se usa una escala de seguridad
alimentaria que reconoce cuatro niveles distintos: inseguridad alimentaria severa,
inseguridad alimentaria moderada, inseguridad alimentaria leve y seguridad
alimentaria. Sin embargo, una persona se considera en situacion de carencia
alimentaria cuando se encuentra en un nivel moderado o severo.

¢ Grado de cohesién social: la unidad de analisis para cohesién social son los grupos
sociales, ya que se considera que una sociedad mas equitativa puede generar
mejores condiciones para desarrollar la cohesién entre sus miembros. Asi, para
medir la cohesién social el CONEVAL utiliza cuatro indicadores: Coeficiente de Gini,
razén de ingreso,® grado de polarizacion social” e indice de percepcion de redes

sociales.?

En relaciéon con el bienestar econdmico, para la identificacién de las personas en
condiciones de pobreza se compara el ingreso mensual per capita del hogar con los valores

de las siguientes lineas de pobreza (CONEVAL, 2014):

6 El indicador de razon de ingreso se construye dividiendo el ingreso promedio de la poblacion en pobreza
extrema entre el ingreso promedio de la poblacién no pobre y no vulnerable, con el fin de conocer la brecha
entre los ingresos de las personas en pobreza extrema respecto al de las personas no pobres (CONEVAL,
2014).

7 El grado de polarizacion social mide las diferencias que existen entre las condiciones de vida de la poblacion
que vive en un mismo lugar por medio del indice de marginacion. El indice de marginacion genera cuatro
clasificaciones en funcién de las condiciones de vivienda, nivel educativo e ingresos: polarizados, polo izquierdo
de alta marginacion, polo derecho de baja marginacion y sin polo (CONEVAL, 2014).

8 El indice de percepcion de redes sociales mide la facilidad o dificultad que tiene la poblacion de contar con
apoyo de su comunidad en caso de requerir ayuda para diversas situaciones (CONEVAL, 2014).
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o Linea de bienestar: permite identificar a la poblacién que no cuenta con los
recursos suficientes para adquirir los bienes y servicios que requiere para
satisfacer sus necesidades (alimentarias y no alimentarias®).

e Linea de bienestar minimo: permite identificar a la poblacién que, aun al hacer
uso de todo ingreso en la compra de alimentos, no podria adquirir lo

indispensable para tener una nutricién adecuada.

1.3. Desigualdad

Al hablar de desigualdad, primeramente, es necesario definir el centro de interés de esta
investigacion, debido a que no existe consenso en relacion con la concepcién de la misma,
ni sobre cual es la mejor variable para realizar la medicion del fenémeno. De acuerdo con
Amartya Sen (1992), la desigualdad esta determinada por la potencialidad de los
ciudadanos de poder usufructuar iguales oportunidades de acceso al mercado, salud,
educacion, entre otros. Consecuentemente al hablar de desigualdad se hace referencia al
desarrollo de habilidades y capacidades que determinan el nivel de vida de un individuo. Se
trata de un fendmeno multidimensional, el cual implica que un individuo pueda participar de

forma plena como integrante de la comunidad, la economia y la politica.

Hablar de desigualdad lleva a preguntarse ¢ Desigualdad de qué? Como ya se menciono,
la desigualdad se relaciona con el desarrollo pleno, por lo que Atkinson (2015) senala, que
algunas personas lo piensan como “igualdad de oportunidades”, pero en realidad las
oportunidades van de la mano con la “igualdad de resultados”. La igualdad de
oportunidades hace referencia a una condicion ex ante que se separa de las condiciones

econdmicas al estar determinada por otras circunstancias'® y la segunda se refiere a la

9 Las canastas alimentarias y no alimentarias que el CONEVAL determiné desde 2009 se refieren a los umbrales
minimos de gasto promedio que se emplean para comparar con los ingresos de los hogares y para determinar
porcentajes de pobreza. La canasta alimentaria se basa en los patrones de gasto de los hogares para
aproximarse a los valores de consumo de energia y micronutrientes requeridos. Para ello, las cantidades
compradas por cada hogar de alimentos en un periodo determinado se transforma de acuerdo con tablas de
aportes nutricionales de los alimentos y se comparan con el requerimiento de consumo, segun su composicion
por edad y por sexo, para determinar si el hogar alcanza o no el consumo requerido de los mismos. Por otro
lado, la canasta no alimentaria consiste en la selecciéon de un estrato poblacional de referencia para el que se
realiza el calculo de los montos de gastos necesarios para cubrir los requerimientos no alimentarios como son:
transporte, limpieza de la casa, educacion, vestido, salud, esparcimiento, etc.

10 De acuerdo con Atkinson (2015) las circunstancias que determinan las oportunidades de una persona
dependen directamente de los antecedentes familiares, al transmitirse como una desventaja o ventaja Sobre
todo porque la expectativa de crecimiento del ingreso real de las generaciones futuras es practicamente nulo.
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actividad redistributiva ex post. Esto implica que la igualdad de resultados depende en
buena parte de las condiciones en las que se desarrolla la persona. De acuerdo con Richard
Tawney (1998, citado por Atkinson, 2015) todas las personas deben de estar igualmente
habilitadas para conseguir lo mejor de las capacidades que poseen, es decir debe de existir
igualdad de oportunidades. Pero para que esto pase es necesario reducir la desigualdad
de resultado actual, la cual limita la movilidad social y reduce las oportunidades de las

generaciones futuras.

Para lograr la igualdad en términos de oportunidades asi como igualdad en términos de
resultados es necesario dirigirse a la desigualdad del ingreso de forma previa. Este
planteamiento implica que la desigualdad va a acotar la capacidad de los individuos para
acceder al bienestar material. Con ello, la desigualdad se acuina como una medida de
concentracién de atributos especificos en una sociedad, por lo que las principales medidas
de desigualdad pretenden valorar el grado de equidad o de justicia social existente
(Fuentes, Garcia y Montes, 2012), generalmente usando como herramienta la distribucién

del ingreso.

Las mejoras en los niveles de bienestar son caracteristica de una sociedad mas equitativa,
que logra avanzar en relacion con el nivel de crecimiento economico alcanzado. Pero, en
el caso contrario, la incidencia de la desigualdad del ingreso va mas alla de mermar el
crecimiento econémico, ya que éste incide en los niveles de inestabilidad social y el conflicto
interno derivado de las diferencias regionales dentro de un mismo pais. Esto implica que,
al lograr reducir la desigualdad en la sociedad, sera posible alcanzar el crecimiento

sostenido y la estabilidad macroecondémica.

Por otra parte, un factor a destacar es que la desigualdad puede ser estudiada a nivel global.
En este nivel la desigualdad se ha reducido, pues cada vez son menores las diferencias
entre paises, al tiempo que las brechas son cada vez mayores entre las regiones y grupos
dentro de un mismo pais. Por lo tanto, es necesario tener en cuenta que el estudio de la
desigualdad en los niveles de ingreso se puede interpretar a la luz de diferentes

circunstancias y de las oportunidades subyacentes dentro de un pais (Atkinson, 2015).
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1.3.1. Medicion de la desigualdad

Una de las principales dificultades en el estudio de la desigualdad es la manera en la que
deberia medirse; si bien se reconoce como un fendomeno multidimensional, el ingreso es el
concepto que se ha usado predominantemente. El uso del ingreso como principal indicador
para el estudio de la desigualdad se fundamenta en el enfoque utilitarista el cual, a su vez
se basa en el uso de las Funciones de Bienestar Social (FBS)." Las FBS asignan una
utilidad social dado un conjunto de utilidades individuales,'? debido a que, en suma, los
intereses de los miembros de la sociedad conforman el interés comun y por tanto entre
mayor concentracion del ingreso exista en una sociedad, menor sera el nivel de bienestar
social alcanzado. En cambio, el nivel de ingreso obtenido por un individuo resulta
determinante al ser una aproximacion de la capacidad de las personas de alcanzar el
bienestar material por medio de la utilidad derivada de cualquier objeto y, por lo tanto, el

bienestar colectivo sera mayor entre mejor sea la distribucién del ingreso.

A partir de este planteamiento, se debe tomar en cuenta que es posible estudiar la
desigualdad del ingreso de forma absoluta o relativa. El enfoque absoluto se centra en el
nivel de bienestar social, que concentra su analisis en el estudio de los cambios en el
ingreso de un mismo grupo social a lo largo del tiempo. En contraste, el enfoque relativo
explica los cambios ocurridos en el ingreso de un grupo respecto a otro, empero ambos
enfoques son complementarios y no excluyentes (Salas, 1996). De tal forma que el estudio
de la desigualdad relativa, incluye medidas positivas y normativas del enfoque absoluto tal

como lo son los indices de desigualdad.

1 Hugh Dalton (1920) en su trabajo “The measurement of the inequality” propone el uso de las FBS de tipo
rawlsiano para medir la pérdida de bienestar como resultado de la desigualdad en la distribucién del ingreso.
Este tipo de funcion se caracteriza por ser aditiva, separable, simétrica y céncava. Dichas caracteristicas
implican que: los indices son invariables a las transformaciones lineales positivas de la funcién de utilidad
(principio de transferencia) y que su valor es mayor o igual a cero.

12 De acuerdo con Jeremy Bentham (1781, citado por Atkinson, 2015) la utilidad es la propiedad de cualquier
objeto de producir un beneficio, ventaja, placer o felicidad (todo lo cual en este caso es lo mismo) a prevenir el
perjuicio, el dolor, el mal o la infelicidad de aquel cuyo interés se considera; si es la comunidad en general, la
felicidad de la comunidad; si es un individuo particular, la felicidad de ese individuo. Por tanto la utilidad o
bienestar del ingreso va a estar dado por su capacidad de producir algun beneficio.
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Medidas positivas de desigualdad

Las medidas positivas de desigualdad tienen como principal interés determinar
objetivamente el grado de concentracion del ingreso (Fuentes, Garcia, y Montes, 2012). La

medida positiva mas usada es la Curva de Lorenz'® y el Coeficiente de Gini.

La Curva de Lorenz permite visualizar el grado de desigualdad de una distribucion al
representar el porcentaje acumulado de ingreso (y;) percibido por un determinado grupo
de la poblacion™ (n;) ordenado en forma ascendente de acuerdo con la magnitud de su
ingreso (y; <y, < - <y,). De esta forma, en caso de que a cada grupo de poblacion le
corresponda la misma proporcion de ingresos (n; = y;; Vi), se forma una linea de 45°.
Dicha linea es definida como la “linea de equidad perfecta”, mientras que usando la
distribucion empirica a partir de los pares ordenados (n;,y;) se forma la Curva de Lorenz
(Medina, 2001). En la medida en que la Curva de Lorenz se acerque mas a la linea de

equidad perfecta, mayor sera la igualdad alcanzada (véase grafico 1).

El Coeficiente de Gini calcula las diferencias entre todos los pares de grupos y suma las
diferencias absolutas, que es igual al area que existe entre la Curva de Lorenz y la linea de

equidad perfecta. Empiricamente puede calcularse de la siguiente manera (Medina, 2001):

1
GO) = gy Ziza Zj=alyi — v (1.1)

Donde: n es el numero de grupos; u la media de la distribucion del ingreso; y;, y; el ingreso
del i-ésimo o j-ésimo grupo. Como resultado se obtendra una medida que toma valores
entre 0 y 1, en el que 0 corresponde a la igualdad absoluta y 1 indica una situacion de

completa desigualdad.

13 La Curva de Lorenz fue propuesta en 1905 por Max Otto Lorenz.
14 La Unica condicion para definir los grupos de ingreso a usar es que tengan la misma amplitud. En este caso,
los datos se agrupan en subconjunto equivalentes al 10% de la poblacién que toman el nombre de deciles.
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Grafico 1.Curva de Lorenz
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Fuente: elaboracion propia con base en Medina (2001).

Medidas normativas de desigualdad

Por otro lado, adoptar las FBS como base para el estudio de la distribucién del ingreso dota
de un caracter normativo y un significado cuantitativo al costo social de la desigualdad con
el cual se pretende dar un sentido a la comparacion de las distribuciones de ingreso en
funcién de principios éticos de la sociedad, apelando a la construccién matematica de una
medicion que pretende buscar la maximizacion de la utilidad (Fuentes, Garcia, y Montes,
2012), la cual dio origen a varias propuestas de como medir la desigualdad (Atkinson, 1970
y Cowell, 1998). Este grupo de medidas pondera la dispersion de las observaciones por el

peso de cada grupo, ademas de incorporar un parametro de aversion a la desigualdad.
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1.3.2. De la desigualdad a la polarizacién del ingreso

Ante el panorama identificado desde 1990, tomo impulso el desarrollo de teorias que se
pueden agregar en dos principales grupos de acuerdo con los canales de transmision por
los que la distribucion del ingreso afecta de forma negativa al crecimiento econémico
(Brzezinski, 2013). A diferencia de lo planteado de forma previa por Kuznets y que como se
puede ver reflejado en los datos, no dio solucién al problema de la concentracion del

ingreso.

El primer grupo de estas teorias (Galor y Zeira, 1993; Josten, 2003 y Zweimuller, 2000) se
refiere al estudio de la situacidén de un grupo de la poblacién en especifico, tal como es el
acceso al crédito, la concentracion de activos, la relacion con los niveles de delincuencia y
las altas tasas de fecundidad. Ademas, estas teorias consideran mas relevante el estudio
de la clase media al ser la base de la demanda de bienes manufacturados y tener una

menor propension al ahorro.

El segundo grupo de teorias se basa en las diferencias intra grupos, es decir en la existencia
de brechas entre un grupo social y otro, lo que da como resultado menores niveles de
confianza y la formacion de capital (Josten, 2003). Ademas, se considera que el aumento
de disparidades que conducen al incremento de la inestabilidad politica y un mayor numero
de conflictos sociales merma el crecimiento al interrumpir con las actividades del mercado,
las relaciones laborales y reducir la certidumbre respecto a los derechos de propiedad
(Esteban, y Ray, 1994).

Asi, la razén que justifica el analisis de la polarizacion es que proporciona una vision
complementaria a la medicion de la desigualdad del ingreso. La polarizacion, al mostrar una
mayor preocupacion por la cohesion social y centrarse en el comportamiento de la
poblacion que forma parte del centro de la distribucion del ingreso; es decir, de la clase
media. La importancia del estudio de la reduccién de la clase media se debe a que funge
como motor de crecimiento al representar gran parte de la fuerza de trabajo, ser el mercado

objetivo de la produccion, y contribuir con el grueso de los ingresos tributarios del gobierno,

15 El disefio original de la polarizacion tenia como fin la deteccion de la tendencia a la formacion de zonas centro-
periferia en Europa, con el trabajo de Esteban y Ray 1991. De dicho trabajo se deriva la premisa sobre el
descontento social como resultado de la distribucion. Aunque el resultado depende en gran medida de rasgos
especificos regionales.
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ademas de ser el grupo politico mediador que permite mantener una democracia sana
(Foster y Wolfson, 1992). Por lo tanto, la clase media se convierte en un factor determinante
para el desarrollo y crecimiento econdmico. Al mismo tiempo, da paso al desarrollo de la

polarizacion del ingreso como un complemento del estudio de la desigualdad.

1.4. Polarizacion

La polarizacion en las ciencias sociales suele ser considerada como un proceso. En el caso
de la psicologia, y la comunicacion, la polarizacién es un proceso que involucra la division
de un grupo social o politico en partes opositoras, el cual reduce el numero de personas
que mantienen una posicion neutra o intermedia (Yoram, Cowell, y Ramos, 2010). La
polarizacion en términos generales “se define como la agrupaciéon de la poblacién en
clusters de tamano significativo. De tal manera que cada cluster tiene miembros con
caracteristicas similares, pero los atributos de los miembros de cada cluster son diferentes
entre si” (Esteban y Ray, 1994:819).

Por otro lado, la conceptualizacion econémica de la polarizacion responde a la distribucion
del ingreso, la cual asume la existencia de polos por medio de distintos niveles de ingreso.
Tal como se menciond con anterioridad, cada polo corresponde a una posicion econdémica
especifica. Es decir, el ingreso funge como el atributo en comun de los miembros de un

grupo que determina su posicidn econémica y que se denomina clase social.

1.4.1. Medicion de la polarizaciéon

El primer acercamiento a la idea de la polarizacion del ingreso lo planted Lester Thurow en
1984 quien identificod la reduccion de la clase media de Estados Unidos. Thurow (1984,
citado por Wolfson, 1994) define a la clase media como aquellos hogares cuyo ingreso
ajustado se encuentra entre 75% y 125% de la media ajustada del ingreso disponible del
hogar. Este planteaminento da paso a que el estudio del fendmeno continuara no sélo para
el caso de Estados Unidos, por ejemplo Wolfson en 1989 muestra primeros indicios de la
polarizacién del ingreso tanto para Estados Unidos como para Canada, estudio que marco

la pauta para el inicio de la medicion formal de la polarizacién del ingreso (Wolfson, 1994).
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Dentro del concepto economico de la polarizacion existen distintas visiones para su
medicion, que difieren en relacion con la relevancia de los factores economico o politicos
que fomentan la creacion de grupos y que se asocian al conflicto. En este orden, Creamer
(2007, citado por Duclos y Taptue 2015) plantea que los factores entendidos como
sociopoliticos que se asocian a la creacion de conflicto social y las modifiicaciones de las
distancias entre individuos son un acercamiento a determinantes mas bien del tipo
economico. De tal forma que se pueden identificar al menos 5 tipos de polarizacion:
polarizacion del ingreso, bipolarizacion del ingreso; polarizacion social, polarizacion

socioecondmica y la polarizacién multidimensional.
Polarizacion del ingreso

La formalizacion del concepto de polarizacién surgié en 1994 con la medida desarrollada
por Estaban y Ray (ER). Esta medida se basa en la relacion identificacién-alienacion, que
parte del vinculo existente con el conflicto social. En el planteamiento original de ER (1994)
cada persona tiene un valor cardinal correspondiente a un atributo, en este caso el ingreso.
Aquellos individuos con el mismo valor se identifican en el mismo grupo; mientras que
diferentes valores generan el sentimiento de alienacion. A su vez, la interaccién de ambos
sentimientos da origen al fendmeno de antagonismo efectivo. Entonces la polarizacion “se
concibe como la suma de todo el antagonismo intrinseco efectivo hacia la distribucion”
(Huesca R., 2003a:7) . El antagonismo efectivo de un individuo i a un individuo j se expresa

por la siguiente funcion:

ER(F) = ). ) mn Tl 8(y)y  (12)

i=1j=1

Donde se asume que la distribucion del ingreso se puede dividir en un nimero finito de
clases de ingreso i =1,...,n; cada nivel de ingreso es igual a y;. En este caso, la
identificacion es una funcion creciente del nimero de individuos de una misma clase,
mientras que la distancia entre un individuo i y un individuo j esta determinada por &(y;, y;).
Sin embargo, la polarizacién solo depende de la distribucién del antagonismo efectivo

expresado como T{I(n;),a| 8(v;, y;)]}-
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Adicionalmente ER (1994) establece una serie de axiomas para explicar formalmente la
razén por la que cambios distributivos pueden implicar efectos distintos sobre la

polarizacion, ademas de existir convergencia o divergencia con la desigualdad.

e Condicion H (homoteticidad): esta condicidon implica que el indice es invariante
ante cambios en el tamario de la poblacién, lo que permite que la elasticidad sea
constante.

e Axioma ER 1: Este axioma plantea que al aumentar la identificacion entre dos
grupos, si bien reduce la alienacién al acercase el grupo x al y, predomina el
efecto de la identificacion y el indice de polarizacion aumenta.®

e Axioma ER 2: este segundo axioma refiere a los cambios en la alienacién; es
decir, cuando un grupo x se acerca al grupo y la alienacion disminuye, pero la
alineacién aumenta en relacion al resto de los grupos al ser mas heterogéneos
entre si.

¢ Axioma ER 3: la desaparicion de la clase media, ya sea en la clase rica o en la
pobre, aumenta la polarizacién ya que disminuye la identificacion de los
miembros del grupo medio, en mayor medida a la identificacién percibida con los

individuos de los individuos en cada lado de la media.

Asi, la medida de polarizaciéon que cumple con la condicidon H y los tres axiomas, hace
referencia a la formacién de n grupos en una funcién de distribucién F que se expresa en

la siguiente ecuacion:

n n
ER(a,F) =K Z Z n*tn;ly; — v (1.3)

i=1j=1
Donde K > 0 es la constante para normalizar."” La funcion de identificacion es n}** en la
que a es el parametro de aversion a la polarizacién; es decir, muestra la relevancia o

sensibilidad hacia la formaciéon de grupos en la distribucion; mientras que y; y n; son,

16 A diferencia de los indices de desigualdad consistentes con el criterio Pigou-Dalton, los cuales en este caso
disminuirian.

7 El ingreso debe de ser transformado a logaritmos o normalizado por la media global debido a que las
diferencias relativas son lo que importa (Huesca, 2003a), esto significa que los individuos son mas sensitivos a
las variaciones porcentuales que a las diferencias absolutas. Por otra parte, se pude usar k= (m-1) de forma
que la ecuacion 1.3 se vuelva invariante a los cambios proporcionales y se pueda usar con cualquier variable y
no solo logaritmos (Duclos y Taptue, 2015).
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respectivamente el ingreso promedio y la poblacién del grupo i. No obstante, a € (0,1.6)
ya que si a toma valores arbitrarios, el indice deja de cumplir con los axiomas anteriormente

planteados.

Si bien la medicion de la polarizacion es semejante al coeficiente de Gini,
independientemente de que para ambas medidas se usa el logaritmo del ingreso, ER = G
si a = 0 de tal forma, que a marca la diferencia entre ambas medidas, llevandola mas alla
de la simple cuantificacién de distancias entre grupos al capturar la importancia de la

identificacion dentro del grupo.

A partir del indice ER se plantea que la formacién de los grupos en la distribucién se
determina de forma exdgena. Esto implica que el numero de grupos puede ser infinito, de
manera que cada grupo es perfectamente homogéneo y esta asociado a un unico nivel de
ingreso. Sin embargo, la medicién de la polarizacién, a partir de un niumero de grupos
predeterminados con el fin de maximizar la homogeneidad interna, desemboca en la
persistencia de heterogeneidad debido a la existencia de dispersion interna, incluso de

forma posterior al proceso de optimizacion.

Asi Esteban, Gradin y Ray (1999, citado por Esteban, Gradin y Ray, 2006) proponen
introducir un término de error £(F,p) que incorpora la falta de identificacion, es decir,

muestra el nivel de dispersién existente dentro de los grupos y esta dado por:

EGR(a,0,F) = ER(a,F) — ae(F, p) (1.4)

Donde a muestra el parametro de aversion a la polarizacion, y o pondera la medicion del
error tomando un valor entre [0,1]; cuando ¢ = 1 se le asigna todo el peso de la falta de
identificacion entre grupos (medida de polarizacion extendida). Cabe destacar que este
indice estd acotado entre [0,2] y alcanza el valor de 2 cuando la distribucion es

perfectamente simétrica.

Para minimizar el error y posteriormente de encontrar el numero de grupos éptimo, se
realiza la descomposicion del Coeficiente de Gini. El error se minimiza con la resta de la
desigualdad de la representacion en p para la estimada en la distribucion original en F. Para

minimizar el error para grupos éptimos p*:
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e(F,p)=GF)=G(p") (15

Asimismo, para determinar el numero de grupos Optimo, con n > 3 se usa la siguiente
formula (Esteban, Gradin y Ray, 1999):

* % * *

e MY TNiYig

Zi = E (1'6)
niniq

La expresidn 1.6 se generaliza en p*, y muestra que el numero de grupos se encuentra por
medio del ingreso promedio 6ptimo de ambos grupos de ingreso. De esta forma el indice

EGR se expresa de la siguiente manera:

EGR(F,a,p",0) = 05( > Y n*enjly ~y| =0 GE 6D ) | (A7)

i=1j=1

Por otro lado, Duclos, Esteban y Ray (DER) en 2004 propusieron que el indice de
polarizacién debe de ser proporcional a la suma de todos los antagonismos efectivos de

una distribucion continua:'®

DER(a) = f FROM )y - xldydx  (1.8)

Donde f(x) es la funcidén de densidad no normalizada (para capturar la identificacion) y
|x — y| = a es la distancia entre individuos con el ingreso x y el ingreso y, la cual captura
la alienacion. La funcién de antagonismo es T(I,a) T(1,0) = T(0,a) = 0. Esta expresion se
caracteriza por cumplir con axiomas analogos a los de la medida ER, con la diferencia que
el espacio es continuo. En este caso a € [0.25,1] y T[f (x), |x — y|] = f(x)¥|x — y|. Para que
ER sea invariante a los cambios proporcionales, se multiplica DER(a) por u*~1. En este

caso, entre mayor sea el parametro de aversion a la desigualdad, mayor sera la

8 Este indice parte de las dificultades de usar para la medicion del bienestar una variable continua como es el
ingreso en una formula discreta como es la ecuacién 1.2, en primera instancia porque el nimero de grupos se
asume como dado y en segundo lugar porque cambios marginales en el ingreso pueden conducir a cambios
mayores en el indice de polarizacion (Duclos y Taptué, 2015).
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identificacion promedio de un individuo y por lo tanto mayor sera la covarianza entre la

identificacion y la alienacion, lo que se traduce en mayores variaciones en la polarizacion.

Bipolarizacion del ingreso

La bipolarizacion del ingreso se asocia especificamente al tamafio de la clase media; la
cual es clave para proveer trabajo calificado y constituye una fuente importante de
demanda. Ademas de contribuir con la base tributaria, empiricamente una clase media con
mayores ingresos esta asociada a un mayor crecimiento (Easterly, 2001); asi como mayor
educacién, mejor salud, mejor infraestructura, mejor politica econdémica, menor
inestabilidad politica, y el ejercicio de una democracia plena. Consecuentemente entre mas
reducida sea la clase media, mayor sera el grado de concentracion de la poblacion y por lo

tanto mayor sera el nivel de conflicto social existente.

En relaciéon con la medicion, la principal nocion intrinseca de la bipolarizacion es la
dispersion. Un incremento de dispersion o la reduccion de las distancias existentes entre
los valores sobre o por debajo de la media, aumenta la bipolarizacion. Asi, las propiedades
basicas de la bipolarizacion responden a dos principios: 1) mayor dispersion y 2) mayor
bipolarizacién (Duclos y Taptué, 2015). Cuando aumenta la dispersiéon aumenta tanto la
polarizacion (aumenta, la distancia del centro) y la desigualdad (aumentan las distancias
entre individuos), aunque el valor de la media se preserva, la transferencia es regresiva al

aumentar la distancia entre los individuos.

El aumento de la bipolarizacién es resultado de dos cambios en la dispersién: o que incluye
tanto un aumento como una disminucion. Este punto es el que marca la diferencia entre la
polarizacion de la desigualdad. La mediana no se altera, pero la distribucion a cada lado de
la mediana se contrae. Mientras los individuos mas cercanos a la mediana se alejan, los
mas lejanos se acercan. Toda transferencia progresiva se traduce como una ambigua
reduccion de la desigualdad, independientemente del origen de la transferencia. La
polarizacion disminuye cuando la transferencia se origina a través de la distribucion,
mientras que la bipolarizacion aumenta cuando se da en el mismo lado de la media. Lo que

lleva a rechazar una transferencia que disminuya la desigualdad.
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Como consecuencia, las diferencias entre la desigualdad y la polarizacion descansan sobre
la naturaleza del principio de transferencia Pigou-Dalton.' En este caso la bipolarizacion
disminuye pero la desigualdad aumenta si hay una transferencia en un mismo lado de la
media. Adicionalmente, la literatura del bienestar establece que determinados grupos de
ingreso tienen mayor peso en la distribucion debido a que un cambio en ese grupo genera
mayores cambios en la evaluacién general de la distribucién. Este mismo principio aplica
para la bipolarizacion, ya que un pequefio cambio en la dispersion tiene mayor impacto que

un cambio en un grupo con mas dispersion.

Foster y Wolfson (FW) en 1992 desarrollaron dos curvas de dominancia.?’ La primera curva
muestra que la bipolarizacién es mayor cuando la clase media es menor; mientras que la
segunda indica que la bipolarizacién es mayor entre mayor sea la distancia promedio de
cada lado. El indice FW (1992) equivale al doble del area debajo de la curva de Lorenz en

el punto en que la curva es igual a 0.5:

FW = 2[2[0.5 — Lorenz(p = 0.5) — Gini) (1.9

mediana

Cuando la distribucion es perfectamente bimodal, la mitad de la poblacién tiene un ingreso
menor a cero, y la otra mitad un ingreso menor a 2u. Por lo tanto, el valor maximo es de
0.5y el minimo es igual a 0, valor que corresponde a la perfecta equidad. Aunque Wolfson

(1994) multiplica por 2 el valor del indice para que tenga unrangode 0 a 1.

Polarizacién social

La polarizacién social esta relacionada con variables cualitativas. Este tipo de polarizacion
solo toma en cuenta el tamano de los grupos estableciendo distancias en relacién a una
constante. En cuanto mayor es el tamafio de un grupo, mayor es la amenaza que siente un
determinado grupo en relacion al grupo de mayor tamano. Esto introduce una distincién

fundamental entre la desigualdad y la polarizacion social (Duclos y Taptué, 2015). La

19 También conocido como principio de transferencia débil. Este principio implica que cualquier transferencia,
de un grupo de ingreso superior al inferior muestra una disminucion en los niveles de desigualdad.

20Las curvas de dominancia hacen referencia a la determinacion de una relacion de preferencia estricta entre
las distribuciones de ingreso consideradas, lo que permite comparar las distribuciones en términos de una
funcién de bienestar social (Medrano, 2015)
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polarizacién social aumenta cuando las personas estan agrupadas de acuerdo a sus
caracteristicas sociales y surge un sentimiento de alienacion, respecto a aquellos individuos
que no comparten las mismas caracteristicas. Este concepto se usa cuando los factores
que determinan la identidad cultural, ideoldgica, historica, bioldégica y social no solo
dependen del nivel de ingreso. También influyen en ella la religion, raza, etnia, lenguaje y
la educacion, al ser caracteristicas sobre las que una sociedad se puede considerar

polarizada.

Polarizacién socioeconémica

La polarizacion social se fundamenta en las caracteristicas sociales; es decir las distancias
entre los grupos se definen a través del uso de variables binarias. Si bien no permite
establecer un valor cardinal para la medicion de las distancias existentes, el uso combinado

de variables sociales y econdmicas permite hacer un uso asimétrico de las variables.

Las variables sociales permiten la identificacion del grupo, mientras que las variables
econdmicas dan paso a la medicién de las distancias existentes entre grupos. Sin embargo,
la premisa sobre la dispersion usada en la bipolarizacion y la polarizacién del ingreso no se
cumple en el caso de la polarizaciéon socioecondmica (Duclos y Taptué, 2015). En este
caso, los indices se suelen descomponer en dos elementos para capturar la heterogeneidad
interna y externa. La idea de que la identificacion puede no solo ser medida por el mismo
grupo, sino también por similitudes en el ingreso, mientras que la funcién del antagonismo

permanece siendo definida por las diferencias en el ingreso.

Polarizacién multidimensional

La polarizacion multidimensional, de acuerdo con el indice que propone Anderson (2011,
citado por Duclos y Taptue 2015) parte de la existencia de dos grupos: pobre y no pobre,
cuyas distancias dependen de la identificacion dada por multiples atributos
socioecondmicos, ya sean variables continuas o discretas. El fin del indice de polarizacién
multidimensional es mostrar distintos niveles de bienestar, al tiempo que permite mostrar

las coincidencias entre dos distribuciones a partir de los atributos de cada una.
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1.4.2. ; Por qué estudiar la polarizaciéon? Evidencia empirica

En América Latina, a finales del siglo XX, se pueden identificar cambios distributivos que
han tenido lugar en un contexto politico diferente al de las décadas anteriores, empero las
demandas sociales han ido en aumento. Esto ha conducido a que, en un ciclo positivo de
estabilidad econdmica, los gobiernos respondieran a tales demandas de inclusién social
con politicas de mayor sesgo redistributivo (Roberts, 2014) que muestran distintas

relaciones entre la polarizacién y la desigualdad, por ejemplo:

Gradin (2001) encontré6 que en Uruguay, la creacion de clusters ha propiciado una
reduccién de la desigualdad, al tiempo que se acrecento la dualizacién del ingreso como

resultado de una mayor remuneracion al trabajo especializado.

Espitia (2006) para Colombia halld, que la probabilidad de movilidad de la poblacién de un
rango de ingreso a otro es muy baja, y en los casos en los que se ha dado estuvo asociada
al sector minero. Ademas, la evolucion de los indicadores de desigualdad y de polarizacion
expuestos a distintos niveles de sensibilidad, mostré una tendencia decreciente después
del afio 2000 y hasta 2004.

Para el caso de México Fuentes, Garcia y Montes (2012) usaron la regionalizacién

propuesta por Gerardo Esquivel (2000)?' la cual consta de siete regiones:

1) Norte (Baja California, Sonora, Chihuahua, Nuevo Ledn, Tamaulipas, Coahuila);

2) Centro Norte: Durango, Zacatecas, San Luis Potosi, Aguascalientes, Guanajuato,
Querétaro.

3) Centro: Hidalgo, Tlaxcala, Puebla, Morelos.

4) Capital: Ciudad de México, Estado de México.

5) Golfo: Veracruz, Tabasco, Campeche, Yucatan, Quintana Roo.

6) Pacifico: Baja California Sur, Sinaloa, Nayarit, Jalisco, Colima.

7) Sur: Michoacan, Guerrero, Oaxaca, Chiapas.

Esta investigacion muestra que el coeficiente de Gini tuvo una tendencia decreciente del
afio 2000 al 2004, que cambia de 2004 a 2010. Esto se debe a que el nivel de agregacién

21 Esta regionalizacidn se basa en la correlacién existente entre el desarrollo econdmico y factores geograficos
como determinantes del nivel de convergencia del ingreso per cdpita de cada entidad (Esquivel, 2000).
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de los datos refleja que al interior de cada entidad también existen diferencias sustanciales
respecto a la distribucion del ingreso y la polarizacién. Las conclusiones a las que arriban
los autores son que en México existe una distribucion bimodal del ingreso, que se ha
acrecentado a pesar de que la desigualdad disminuye, condicién que se acentua durante

los periodos de crisis debido al fendmeno que denomina “empobrecimiento generalizado”.

Huesca (2003a) estudia la distribucion del ingreso a nivel nacional también para el caso
mexicano y encuentra que el nivel de ingreso de los mexicanos se ha deteriorado al
aumentar la bipolarizacién del ingreso, a pesar de que los indices de desigualdad han
disminuido. Especialmente, en el afio 2000 el grupo de ingreso redujo su peso, lo que lleva
a inferir un desplazamiento de los hogares al grupo de ingreso menor. Ademas, el autor
encuentra que los hogares que tienen un jefe de familia que cuenta con licenciatura
terminada, labora en el sector servicios y se encuentra sindicalizado conforma el grueso de

la clase media.

En este primer momento, de acuerdo con los resultados obtenidos en los estudios previos
que abordan la relacién entre polarizacién y desigualdad, la disminucion de la clase media
intrinsecamente implica menor bienestar para la sociedad. Pero no siempre la relacion entre
la polarizacion y la desigualdad es lineal y depende en gran medida de las diferencias

regionales.

Asi, retomando la conceptualizacion de Esteban y Ray (1994) que descansa en la idea de
la existencia del antagonismo entre grupos, ¢,Qué factores conforman la fuente de conflicto
con mayor peso? ¢Los factores econdmicos o sociales? La etnia englobando la religién,
raza, lengua e incluso la asociacion politica se han vuelto factores de conflicto cada vez
mas comunes. A su vez, las consecuencias economicas de los factores étnicos son
numerosas, como es la infraestructura de la regién y las transferencias de gobierno, razén
por la que generalmente se plantea que las fuentes de tension sociopolitica son sélo
aproximaciones de determinantes econdmicos de la polarizacién (Creamer, 2007, citado

por Duclos y Taptue 2015).
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1.5. Conclusiones

En este capitulo se presentaron los principales conceptos asociados a la pobreza,
desigualdad y polarizacion en relacion con la dimension del ingreso. Destacando su

relevancia como factores determinantes en el desarrollo y crecimiento econdémico.

Cabe destacar que el uso de medidas de desigualdad no s6lo se ha utilizado para explicar
la concentracién del ingreso de una poblacion, sino también como una medida de
concentracién de atributos. Sin embargo, el fin ultimo de las medidas de desigualdad es
valorar el grado de equidad existente, mientras que la medicion de la polarizacion amplia el
estudio de la desigualdad del ingreso al medir el grado en que una poblacién tiende a
concentrarse alrededor de una o varias medias. Esto implica que la medida de polarizacion
considera tanto una nocidén de desigualdad como la nocion de igualdad. La principal
diferencia entre polarizacion y desigualdad es que la homogeneidad entre los miembros de

un mismo polo aumenta la importancia de la heterogeneidad entre los individuos.

Por otra parte, se expusieron los principales indices para la medicion de los distintos tipos
de polarizacion. La polarizacion del ingreso se basa en la existencia de un antagonismo
promedio generado por la combinacion de la alienacion y la identificacion, a diferencia de
la bipolarizacién que es una funcién de las distancias a partir de la media. Mientras que la
polarizacion social se concentra en atributos distintos al ingreso y la polarizacion
multidimensional busca identificar distintos niveles de bienestar y explicar la distancia

existente por medio de factores socioeconémicos.

En el siguiente capitulo se desarrolla la metodologia de esta investigacion, lo que incluye la
descripcion de fuente de informacion, el método de estimacion y la especificacion del
modelo econométrico que pretende explicar la probabilidad de que los hogares de la

sociedad mexicana se concentren en dos clases sociales, ricos y pobres.
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Capitulo 2. Aspectos metodolégicos de la investigacion

El estudio de la polarizacion del ingreso como medio para entender la distribucion del
ingreso en una sociedad, responde a la busqueda de un nivel mayor de bienestar colectivo.
El uso predominante del ingreso como variable de estudio, se debe a la asignacion de
utilidades individuales y el bienestar que se deriva de cualquier objeto. Consecuentemente,
el ingreso es una aproximacion al nivel de bienestar de la sociedad. Esto se debe a que la
suma de intereses de los individuos conforma el bien comun, y por lo tanto el nivel de
bienestar social alcanzado sera mayor entre menor sea la concentracién del ingreso

existente.

De tal forma, el ingreso es la variable que se usa como una aproximacién de la capacidad
de los individuos u hogares para alcanzar determinado nivel de bienestar material. Por
consiguiente, la principal variable de estudio en esta investigacién es el ingreso de los
hogares mexicanos de 2000 a 2014, especial atencién se dedica a revisar como ha

cambiado la distribucién del mismo a lo largo del tiempo.

El objetivo de este capitulo es describir los aspectos metodologicos que guian esta
investigacion. El capitulo consta de tres secciones mas la introduccién y las conclusiones.
En la primera seccion se describe la ENIGH. En la segunda seccion se presenta el médulo
DASP para Stata y los indices de polarizacion a usar para la aplicacion empirica. En la
tercera seccion se aborda de forma tedrica del modelo de regresion logistica ordenada y la
especificacion del modelo estimado, seguida de la descripcién de la variable dependiente y
las variables independientes, asi como las hipotesis planteadas respecto al efecto de las

variables explicativas.

2.1. Descripcion de la base de datos: ENIGH

Histéricamente en México se realizaron formalmente encuestas sobre el ingreso y gasto de
los hogares desde 1956. Dichas encuestas levantadas de 1956 hasta 1977 no eran
estrictamente comparables debido a que fueron variando en relacién con sus objetivos,
cobertura tematica y geogréfica, al ser levantadas por instituciones distintas (véase cuadro
1). Esta situacion dificultd el estudio de los ingresos y gastos de los hogares mexicanos,

por lo que a partir de 1984 se pretendi6 homogenizar los conceptos e instrumentos
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utilizados por medio de la creacion de la ENIGH, cuyo levantamiento estaria a cargo del

Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI).

Cuadro 1.Encuestas de Ingreso y Gasto realizadas en México 1956-1977

Ano de
levantamiento

Encuesta Institucion

Objetivo

1956

1958

1963

1968

1970

1975

1977

Ingresos y Egresos de la Secretaria de
Poblacion en México Industria y Comercio

Ingresos y Egresos de la Secretaria de
Poblacién en México Industria y Comercio

Ingresos y Gastos

i Banco de México
Familiares

Ingresos y Gastos Banco de México

Familiares
Ingresos y Egresos de las Secretaria de
Familias Industria y Comercio
Ingresos y Gastos Secretaria del trabajo
Familiares y prevision social
Encuesta Nacional de Secretaria de
Ingreso Gasto en los Programacion y
Hogares Presupuesto

Conocer el monto del ingreso
y distribucién en el gasto.

Conocer la formacién vy
distribucion  del ingreso
nacional

Recabar informacién para
proyecciones de demanda
interna

Conocer niveles de ingreso y
gasto para estimar funciones
de consumo y coeficientes
de elasticidad ingreso-
demanda.

Reunir datos para el estudio
de los niveles de vida de la
poblacién

Conocer caracteristicas
sociodemograficas de la
PEA, nivel de ingreso vy

distribucion sobre la
demanda
Determinar monto,

estructura y distribucion de
los ingresos y (gastos
corrientes.

Fuente: informe metodoldgico de la ENIGH 1983-1984. INEGI.

El marco conceptual de la ENIGH de 1984 descansa en la idea de que el ingreso es el

principal determinante del nivel de bienestar de los hogares debido a que condiciona el

acceso a bienes y servicios. Consecuentemente, el propédsito de esta encuesta fue
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proporcionar informacion sobre el ingreso y gasto de los hogares, con el fin de facilitar la
construccion de indicadores para la instrumentacion de politica econdmica y social para

mejorar los niveles de vida de la poblacion (INEGI, 2009c).

De esta forma, la ENIGH se consolidé como un instrumento estadistico disefiado por el INEGI
cuyo fin es proporcionar informacion sobre el origen, monto, distribucién, y principales
caracteristicas del ingreso y gasto de los hogares de nacionales o extranjeros, que residen
en viviendas particulares dentro del territorio nacional. Ademas, la ENIGH observa las
caracteristicas ocupacionales y sociodemograficas de los miembros del hogar, al ser parte
de los factores que inciden en la percepcion del ingreso y por consiguiente en la distribucién
del mismo (INEGI, 2015).

Las encuestas levantadas desde 1984 a 2014 se realizan con una periodicidad bianual.??
Sin embargo, la encuesta ha sufrido modificaciones a lo largo del tiempo, los levantamientos
de 1984 a 2006 son comparables en disefio, metodologia y cuestionario, pero para los
levantamientos de 2008 a 2014 el INEGI desarrollé una nueva construccion en la que se
incluye el Médulo de Condiciones Socioecondémicas (MCS).?® Si bien el primer objetivo de
este levantamiento fue lograr la comparabilidad de los datos, debido al desarrollo de nuevas
metodologias y la emisidon de recomendaciones internacionales para mejorar la obtencion
de informacion, el INEGI mantuvo de 2008 a 2014 tanto la nueva construccion como la
tradicional. Las principales diferencias de la nueva construccion respecto a la construccion

tradicional son las siguientes (INEGI, 2009a):

¢ Elingreso corriente no se desagrega en componentes monetarios y no monetarios,
si no en rubros de ingreso con elementos monetarios y no monetarios.

o Elingreso corriente se desagrega en 5 categorias: ingreso del trabajo, renta de la
propiedad, transferencias, estimacion del alquiler de vivienda y otros ingresos
corrientes.

e Se agrega al ingreso corriente el calculo trimestral correspondiente al aguinaldo.

22 | g informacion estadistica comparable esta disponible para los afios: 1984, 1989, 1992, 1994, 1996, 1998,
2002, 2004, 2005 (levantamiento extraordinario), 2006, 2008, 2010, 2012 y 2014 .

23 Este modulo tiene como objetivo proporcionar las variables necesarias para la medicion multidimensional de
la pobreza de acuerdo con los lineamientos establecidos en la Ley General de Desarrollo Social (LGDS), por lo
que incluye datos sobre: salud, ingreso, educacion, seguridad social, calidad y espacios de la vivienda, servicios
basicos, alimentacion y cohesién social. Dichos datos son recolectados de forma paralela al proceso de
levantamiento de informacion de la ENIGH, y estan desagregados a nivel nacional y estatal (INEGI, 2009b).
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e El autoconsumo se considera dentro del rubro de los ingresos provenientes de los
negocios y los hogares.

o El gasto sdlo se presenta como gasto corriente monetario.

e En percepciones financieras y de capital se agrega el rubro de percepciones en

especie.

Para los fines de esta investigacion y de acuerdo con el periodo de estudio establecido, se
trabajé sobre la construccion tradicional de las encuestas del afio 2000 al 2014 por la

comparabilidad de los datos.

2.1.1 Muestra

La muestra de la ENIGH tiene un disefio probabilistico, bietapico, por conglomerados y
estratificado.?* La unidad de muestreo es la vivienda y la unidad de observacion es el hogar,
se incluyen viviendas deshabitadas y de uso temporal. La seleccién de viviendas se realiza
en dos etapas: en la primera etapa se seleccionen las Unidades Primarias de Muestreo
(UPM) y en la segunda se seleccionan las viviendas objeto de entrevista de cada encuesta.
Las UPM se clasifican en estratos en funcion de las caracteristicas sociodemograficas de
los habitantes y las caracteristicas de la vivienda. Dicha informacién es obtenida del Censo
de Poblacion y Vivienda mas reciente, para asi asignar a cada UPM un estrato geografico
que incluye entidad, ambito?® y zona. Mientras que para la segunda etapa: la seleccion de
hogares, se realiza de forma independiente para cada entidad y cada estrato, considerando

la probabilidad de ser seleccionada y su factor de expansion?® (INEGI, 2015).

El levantamiento se lleva a cabo durante el tercer trimestre?” del afio (agosto a diciembre)

dividido por decenas (diez etapas de diez dias). Ademas la encuesta es representativa a

24E| muestreo por conglomerados se emplea cuando la poblacion se divide a partir de limites geograficos o
limites de otra naturaleza, los conglomerados se seleccionan de manera aleatoria y se les da el nombre
unidades primarias. El muestreo bietapico es un caso particular del muestreo por conglomerados en el que las
unidades que componen la muestra se determinan por etapas y son subdivisiones de los conglomerados y por
ultimo el muestreo estratificado se usa cuando la poblacion de divide en subgrupos, con el fin de que cada grupo
se encuentre representado en la muestra. (Lind, Marchal , y Wathen, 2012).

25 Las UPM se clasifican en tres ambitos: urbano alto, complemento urbano y rural. EI ambito urbano alto
corresponde a localidades con 100,000 o mas habitantes y considera entre 80 y 160 viviendas habitadas. Las
UPM de complemento urbano son localidades de 2,500 a 999,999 habitantes y para las rurales menos de 2,500
habitantes, considerandose para estos dos ultimos ambitos entre 160 y 300 viviendas habitadas (INEGI, 2015)
26 E| factor de expansion es el inverso de la probabilidad de seleccién de un hogar.

27 para cada encuesta se usa el mismo trimestre para evitar las variaciones estacionales del ingreso y del gasto.
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nivel nacional, por lo tanto la muestra se distribuye igual a lo largo de las 32 entidades
federativas. Cabe destacar, que también se cuenta con informacion a nivel de entidad para
los estados que de forma previa convinieron con el INEGI una ampliacién de la muestra. En
caso de que se conviniera una ampliaciéon, el tamafo de la muestra de dicha entidad

incrementa con la finalidad de lograr la representatividad a nivel estatal (véase cuadro 2)

Cuadro 2. Disefio estadistico y cobertura geografica, ENIGH 2000-2014

Tamano de la muestra Ampliacion de muestra por entidades
(miles de viviendas) federativas
2000 11,657 Veracruz
2002 19,856 -
2004 25,115 Ciudad de México, Nuevo Ledn
2005 25,443 Puebla, Sonora, Tabasco y Veracruz
2006 22,765 Guanajuato, Veracruz
Estado de Meéxico, Ciudad de Meéxico,
2008 35,146 Jalisco, Guanajuato, Querétaro, Sonora y
Yucatan
Chiapas, Ciudad de México, Guanajuato,
2010 30,169 Estado de México y Yucatan
2012 10,062 -
2014 21,417 Tabasco

Fuente: elaboracion propia con informacion de INEGI.

En términos generales, la encuesta incluye informacion sobre los siguientes temas:

¢ Ingreso corriente de los integrantes del hogar

e Percepciones financieras y de capital

e Gasto corriente de los hogares

e Caracteristicas de la vivienda

e Equipamiento del hogar y servicios

e Caracteristicas sociodemograficas de los residentes de la vivienda

e Condicién de la actividad y caracteristicas ocupacionales de los integrantes del

hogar
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2.1.2. Variables: ingresos y caracteristicas sociodemograficas

Como ya se menciono, el principal tema de esta investigacion es el ingreso y la ENIGH
aborda el estudio de los ingresos de las personas partiendo del ingreso total para asi
dividirlo en ingresos corriente y percepciones totales (véase diagrama 1). A continuacién se
desarrollara en que consiste cada uno de estos conceptos y cuales son las variables que

los componen, de acuerdo con la construccién tradicional de la ENIGH 2014.

Ingreso corriente

El ingreso corriente se conforma por todas aquellas percepciones monetarias y no
monetarias de los hogares que permiten el acceso a los bienes y servicios de su canasta
de consumo en un periodo determinado. Para que las entradas monetarias y no monetarias
de los hogares sean considerados ingreso corriente deben de cumplir tres principales

criterios:

e Regularidad: ingresos con concurrencia ininterrumpida en un periodo determinado.

e Disponibilidad: deben permitir la adquisicion de bienes y servicios de consumo del
hogar.

e Patrimonio: para ser considerados ingresos corrientes, los flujos de ingreso no

deben de alterar el valor neto de los activos o pasivos del hogar.

A su vez, la clasificacién del ingreso corriente esta determinada por el papel del dinero en
las transacciones, por lo que el ingreso corriente se clasifica en ingreso monetario e ingreso

no monetario.

Ingreso corriente monetario

El ingreso corriente monetario son todas las percepciones en dinero que provienen del
trabajo asalariado, el trabajo independiente, los ingresos de la posesién de activos y las

transferencias.

o Remuneraciones por trabajo subordinado: se considera que una persona tiene un
trabajo subordinado cuando desarrolla alguna actividad econémica a cambio de

una remuneracion, al tener una relacion o acuerdo ya sea formal o informal. Las
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modalidades de este tipo de remuneracion son: sueldos, salarios, jornal, destajo,
horas extras, comisiones y propinas.

Ingresos por trabajo independiente: se realiza un trabajo independiente cuando se
realiza alguna actividad econémica y no depende de algun superior; el trabajador
independiente funge como responsable de la administracién de la empresa como
trabajador de la misma.

Oftros ingresos provenientes del trabajo: ingresos en efectivo recibidos por el
desempeno de algun trabajo secundario.

Renta de la propiedad: ingresos que provienen de la tenencia de activos financieros
o tangibles, es decir la renta se puede presentar en dos formas: ganancias o
utilidades y como ingresos por arrendamiento.

Transferencias: ingresos por las que el donante no demanda retribucion. Las
transferencias incluyen jubilaciones, pensiones, indemnizaciones, becas,
donativos, ingresos provenientes de otros paises y beneficios provenientes de
programas gubernamentales.

Oftros ingresos corrientes: este rubro de ingresos agrupa los ingresos que se

reportan en los rubros anteriores.

Ingreso corriente no monetario

El ingreso corriente no monetario se refiere a la adquisicion de bienes y servicios en la que

no media una transaccion monetaria, por lo que este tipo de ingreso se mide a través del

precio de menudeo estimado del valor de los bienes y servicios. El ingreso corriente no

monetario lo componen los siguientes rubros:

Remuneraciones en especie: valor de los productos que reciben los trabajadores
subordinados

Autoconsumo: bienes o servicios consumidos que son comercializados o producidos
por alguno de los integrantes del hogar

Estimacion de alquiler y vivienda: representa el monto de recursos que las familias
destinarian al pago de alojamiento y que pueden destinar al consumo a diferencia
de los hogares que pagan alquiler o renta.

Transferencias en especie de otros hogares y de instituciones publicas y privadas:

valor de mercado de los precios y servicios recibidos para el consumo final y privado
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por otros hogares o por instituciones publicas y privadas, los cuales puedes ser

gratuitos o a precios econémicos y no significativos.
Percepciones financieras y de capital totales

Otro grupo de flujos de ingresos de los hogares son las precepciones financieras y de

capital. Las percepciones financieras y de capital totales se conforman por:

e Percepciones financieras y de capital monetarias: retiro de inversiones de
instituciones financieras, préstamos recibidos y otras percepciones.

e Percepciones financieras y de capital no monetarias: percepciones en especie
patrimoniales y para vivienda propia, bienes de capital, materiales y servicios para

mantenimiento.

Estos flujos de ingreso difieren del ingreso corriente ya que modifican el valor neto del
patrimonio del hogar y no son regulares. Por esta razon, este tipo de ingreso se trata por

separado y no resulta de primordial interés para el fin de esta investigacion.
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Diagrama 1.Ingreso de los hogares

Fuente: elaboracion propia con informacion de INEGI (2015).
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Caracteristicas sociodemogréaficas

La ENIGH ademas de proporcionar informacién sobre el ingreso de los hogares permite

conocer las caracteristicas de las viviendas y las caracteristicas sociodemograficas de los

miembros del hogar.

Ubicacion geografica de la vivienda: muestra la ubicacion geografica de la vivienda,
en funcién del catalogo de claves de entidades federativas, municipios y localidades.
Tamafo de la localidad: determina el tamafio de la localidad por numero de
habitantes.

Estrato socioeconémico: se clasifican las viviendas en funcién de caracteristicas
socioecondmicas y caracteristicas fisicas y equipamiento de la vivienda.

Total de integrantes del hogar: niumero de personas que conforman el hogar

Clase de hogar: muestra la diferenciacion de los hogares por medio de la relacion
consanguinea legal y de afinidad. Es considerado jefe del hogar aquella persona
reconocida por los integrantes del hogar.

Nivel educativo: ultimo nivel de educacion formal concluido del jefe del hogar.
Sexo: distincion bilégica que clasifica al jefe del hogar en hombre o mujer.

Edad: anos transcurridos entre la fecha de nacimiento y la fecha de la entrevista del

jefe del hogar.

2.2. Medida de analisis

Para la construccién de los indices de polarizacion a estudiar se uso el software STATA y el
moddulo DASP (Distributive Analysis Stata Package 2.3). El médulo DASP fue desarrollado

por Jean-Yves Duclos y Abdelkrim Araar, investigadores del departamento de economia en

la Universidad Laval en Canada y miembros del Partnership for economic policy (PEP), el

cual es financiado por el International Development Research Centre (IDRC). El objetivo del

modulo DASP es facilitar el procesamiento y transformacién de bases de datos referentes

al estudio de la distribucion del ingreso usando STATA. Las principales funciones del médulo
son (Abdelkrim & Duclos, 2007):

Estimar los indices mas comunes para el andlisis de la pobreza, desigualdad,

bienestar social e igualdad.
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e Estimar las diferencias, errores estandar e intervalos de confianza tomando en
cuenta el disefio de la muestra.

o Facilitar el analisis distributivo con mas de una base de datos.

e Desarrollar los procedimientos de descomposicion de los indices de pobreza mas
comunes.

o Verificar la solidez de las comparaciones entre distribuciones.

¢ Unificar la sintaxis y el uso de parametros para la estimacion.
2.2.1. indice de polarizacion

Para polarizacion, el modulo DASP estima el indice de polarizacion generalizado Esteban,

Gradin y Ray (ipoger) a partir de la siguiente ecuacién (Abdelkrim & Duclos, 2007):

PEOR(f,0,0%,8) = 05| > > pHpluy— | - B G -GN | @)

]:1 =1

Donde u; y p; representan el ingreso promedio y proporcion de la poblacion que pertenece
al grupo de ingreso j. El parametro a € [1,1.6] y es el parametro de aversion a la
polarizacion. El parametro p* representa el numero de grupos optimo en que se puede
concentrar una distribucion. El termino de error asociado a la seleccién de p*, esta
representado por (G(F) —G(p*) y B = 0 es el ponderador del termino de error. Si bien el
usuario puede seleccionar el numero de grupos a usar en la distribucion, el programa busca
el intervalo optimo para cada grupo y el porcentaje de error por medio de la siguiente
ecuacion (Abdelkrim & Duclos, 2007):

G =G
G(f)

%100 (2.2)

Para que el indice cumpla la condicion H, de homoteticidad, todos los ingresos son divididos
entre el ingreso promedio. Por ultimo, se divide entre un escalar igual a 2 con el fin de que

el intervalo del indice esté entre O y 1.
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2.2.2. Escala de equivalencia

Si bien el ingreso es aceptado como aproximacion del nivel de bienestar, es una vision
fundamentalmente individualista y que generalmente se mide por medio del ingreso
corriente per capita. Sin embargo, el ingreso per capita no muestra por si soélo las
caracteristicas y necesidades de los hogares al omitir las diferencias existentes por su

composicion.

Grootaert (1982, citado por Mancero 2001:7) define las escalas de equivalencia como un
“indice que muestra, a precios de referencia, el diferencial de costos en el que debe incurrir
un hogar debido a su tamafo y composicion, para alcanzar la curva de indiferencia del
hogar de referencia”. Esto implica que el uso de una escala de equivalencia agrupa dos
elementos principales: la equivalencia por unidad de consumo® y la existencia de

economias de escala.?®

El CONEVAL (2014) disefid una escala de equivalencias con el fin de permitir las
comparaciones entre hogares con composiciones demograficas distintas, al definir el costo

de vida relativo:

Yer

—_— 2.3
1+ diTll’ ( )

Ycpc =

Donde Y;p. €s el ingreso corriente per capita; y.r es el ingreso corriente total del hogar; n;
es el numero de miembros del hogar en cada rango de edad y d; es la escala de

equivalencia que corresponde a cada grupo de edad i (véase cuadro 3).

28 La unidad de equivalencia hace referencia que de acuerdo a las caracteristicas de los miembros del hogar
las necesidades de consumo cambian (Macero, 2001).

29 Existen economias de escala en el consumo de los hogares debido a la presencia de bienes publicos (Macero,
2001).
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Cuadro 3. Escalas de equivalencia

Grupo de edad (i) Escala

0 a5 afos 0.7031
6 a 12 afios 0.7382
13 a 18 afos 0.7057
19 a 64 afos 0.9945

Fuente: tomado de CONEVAL (2009:80).

2.3. Método de estimacion

Una vez ajustado el ingreso corriente monetario trimestral por medio de la escala de
equivalencia de CONEVAL, se estimo el indice de polarizacién generalizado Esteban, Gradin
y Ray (ipoger). Al realizar la estimacion del indice, se obtienen los intervalos de confianza
(particidn 6ptima) para tres grupos de ingreso (k=3), los cuales se retoman en el modelo
economeétrico estimado. El objetivo del modelo econométrico es estimar la probabilidad de

pertenencia de un hogar a uno de los tres grupos de ingreso.

2.3.1. Modelo logit ordenado

Para identificar el efecto de las caracteristicas sociodemograficas de los hogares en la
probabilidad de pertenencia a determinada clase social se utiliz6 un modelo de regresion
logistica ordenado (logit ordenado). Esta técnica es adecuada cuando la variable
dependiente es cualitativa y ademas se compone por un conjunto de eleccion discreto con

dos 0 mas alternativas que tienen un significado ordinal.

Cabe mencionar que este modelo pertenece al conjunto de modelos de eleccion discreta.
Los modelos de eleccion discreta se usan cuando el fin del modelo es analizar los
determinantes de la probabilidad de que un agente elija una alternativa especifica dentro
de un grupo de eleccion. El uso de un modelo de probabilidad no lineal como son los

modelos logit y probit aseguran que la funcion de especificacion del modelo se encuentre
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dentro del rango 0 a 1 al relacionar la variable dependiente con las variables explicativas

por medio de una funcién de distribucion.*°

La regresion logistica ordenada muestra la relacién entre la variable dependiente ordinaria
y una variable latente continua,®' de forma que existe un umbral o punto de corte (cutt off)
que relaciona probabilisticamente la variable latente y la variable observada. Existen tantos
puntos de corte superpuestos de manera acumulativa como categorias tenga la variable
observada (menos uno). La relacién entre la variable latente y las variables independientes

se expresa de la siguiente manera (Cameron y Trivedi, 2005):
yi =xip+u (2.4)

Donde :y;es la variable dependiente (latente),  son los coeficientes asociados a cada

variable, x;representa a las variables explicativas, y u; es el error aleatorio.

El modelo general para m categorias se define como:

yi=j Si a4 <=y <a (2.5)
Dénde ay = —o y a,, = o y ademas:
Prly; = j] = Prlaj_; <y; < a;] (2.6)
Prly; = jl = Pr[aj_; < x{B +u; < a;]
Prly; = jl = Pr[aj_; — x{B < u; < aj — x{B]

Prly; = j1 = F(a; — x;B) — F(aj_, — x{B)

30 Para determinar la especificacion del modelo se debe de tomar en cuenta la distribucion a usar para la
estimacion de la probabilidad. Si los errores del modelo siguen una funcién de distribuciéon normal con media
cero y varianza uno, el modelo generado sera un probit; mientras que si se supone que se distribuyen como
una curva logistica, se trataria de un modelo Logit. Otro de los factores que inciden en la especificacion del
modelo es el nimero y tipo de alternativas de la variable endégena. Segun el numero de alternativas el modelo
puede ser de respuesta dicotdmica o de eleccion multiple; y en caso de que las alternativas dadas sean
excluyentes o incorporen informacién ordinal se distinguen los modelos con datos ordenados y no ordenados
(Long y Freese, 2001).

3'Una variable latente es una variable que no es observada directamente, es decir se observa por medio de
otras variables que si son observadas de forma directa. Este es el caso del modelo logit, en el que al suponer
que existe una relacion no lineal entre las variables explicativas y la probabilidad de ocurrencia del
acontecimiento, cuando aumenta en una unidad la variable explicativa los incrementos en la probabilidad no
son siempre iguales ya que dependen del nivel original de la variable (Long y Freese, 2001).
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Donde F es la distribucién asociada a u; y g corresponde a los parametros de la regresion.
Respecto a u; al tratarse de un logit ordenado la distribuciéon asociada es F(z) = e*/(1 +

e?). Mientras que los signos de £ indican el efecto de los regresores en la variable latente.

Para calcular el efecto marginal de cada regresor en la probabilidad se usa la siguiente

ecuacion:

0P =] . ’ ,
% ={F'(¢j-1 —xiB) — F'(aj-1 — xiB)}B 2.7)

Cabe mencionar que los efectos marginales muestran los cambios en la probabilidad por

un cambio en la variable explicativa manteniendo el resto de las variables constantes.
2.3.2. Descripcion de las variables
Variable dependiente

La variable dependiente “clase” proviene de la clasificacion de los hogares a partir del
ingreso corriente monetario total trimestral para 2014. Ademas, el ingreso fue ajustado por
la escala de equivalencia de CONEVAL anteriormente mencionada; determinando asi la
clasificacién de los hogares por medio de la participacion éptima del indice EGR 1999
(ecuacion 2.2) para k = 3. De acuerdo a dicha particion 6ptima, el intervalo de ingreso
trimestral que corresponde a la clase baja es de $0 a $7,026.469, para la clase media de
$7,026.469 a $21,233.811y por ultimo para la clase alta $21,233.811y a $1, 029,757.938.

Asi, para expresar la probabilidad de que un hogar pertenezca a un determinado grupo de
ingreso o clase social, la variable se codifico con el valor de 1 la clase baja, 2 la clase media

y 3 la clase alta.
Variables independientes

Retomando la conceptualizacién de Esteban y Ray (1994), la polarizacién descansa en la
existencia de elementos de identificacion entre grupos como factores que favorecen a la
creacion de polos. Esto implica que mayores niveles de concentracion responden a la
existencia de factores o caracteristicas socioeconémicas que inciden en el nivel de ingreso

de los hogares y por lo tanto en la distribucién del mismo.
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En esta seccién, con base a la revision teérica se buscaron variables que son consideradas
factores de identificacion, los cuales han llevado a que la distribucion del ingreso se vaya
deteriorando, y que como consecuencia se dé un desplazamiento de los hogares de los

grupos de ingreso medio al de ingreso bajo.

Si bien, existe evidencia empirica de que los cambios en la distribucion del ingreso estan
asociados a factores macroecondmicos, para los fines de esta investigacion los factores
microeconémicos toman mayor importancia. Los factores microeconémicos, incluyen las
caracteristicas individuales y las caracteristicas de los hogares® ya que inciden en el nivel
de percepciones obtenidas. Asi, las variables explicativas a considerar si bien son factores
microecondmicos se agruparon en dos tipos: 1) caracteristicas del jefe del hogar y 2)

caracteristicas de los hogares.

Caracteristicas del jefe del hogar

Las caracteristicas de los individuos son determinantes del nivel de ingreso percibido,
empero las caracteristicas del jefe del hogar toman mayor importancia. Los hogares, como
una unidad de organizacién que cuenta con una estructura jerarquica definida por los roles
que desempefia cada integrante, reconocen como jefe del hogar a la persona con mayor
autoridad, guia o principal proveedor (CONAPO, 2009). En México, para 2014 el 74.31% de
los hogares son dirigidos por hombres, en gran medida esto se debe a que las familias
mexicanas de acuerdo con los estereotipos asociados al género reconocen al varon de

mayor edad como el jefe del hogar independientemente del nivel de ingresos que perciban.
a) Sexo de la jefe del hogar

Esta variable (sexo_jefe) se tom6 como una variable dicotémica que se refiere al sexo del
jefe del hogar declarado. Se codificd con O si el jefe del hogar es hombre, y 1 si el jefe del

hogar es mujer.

Si el jefe del hogar es mujer, se espera que aumente la probabilidad de que el hogar
pertenezca a la clase baja ya que puede percibir menores ingresos. Esto se debe a que las

desigualdades de género en su mayoria provienen de la subdivision sexual del trabajo que

32 De acuerdo con el INEGI un hogar es el conjunto de personas que pueden ser o no familiares, que comparten
la misma vivienda y se sostienen de un gasto comun. Una persona que vive sola también constituye un hogar.
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se asigna a las mujeres. Principalmente se asume que a las mujeres a las mujeres se le ha
asignado la responsabilidad social de mantener el hogar y el cuidado de los hijos, situacién
que limita su tiempo y oportunidades para realizar un trabajo remunerado.
Consecuentemente, la inclusion de esta caracteristica influye en la marcada brecha de
participacion laboral, tasas de desempleo y niveles informalidad mas elevados

experimentados por las mujeres (CEPAL, 2016).

b) Edad

La edad del jefe del hogar se construyé como una variable categodrica a partir de grupos de

edad (grupo_edad):

Menos de 20 afios =1 (categoria de referencia)
20 a 29 afios =2
30 a 39 afios =3
40 a 49 afios =4
50 a 59 afios =5
60 a 69 afios =6
70y mas =7

En este caso entre mas joven sea el jefe del hogar, mayor sera la probabilidad de que el
hogar pertenezca a la clase baja. Independientemente del nivel de escolaridad, los jovenes
perciben menores ingresos al estar al principio de su ciclo de ingreso (Cervantes, 1982).
De acuerdo con el reporte ; Como va la vida en México? de la OCDE (2017), los mexicanos
jévenes si bien tienen mayores probabilidades de tener niveles educativos mas altos en
relaciéon con los mexicanos de mediana edad, 82.6% de los jovenes tiene menores
remuneraciones. Esto implica que la edad se constituye como un criterio de acceso y

exclusion de los individuos tanto en instituciones como roles sociales (Solis y Brunet, 2013).

Por otra parte, las personas mayores (60 afios o mas) al contrario de los jovenes, se
encuentran al final de su ciclo de ingresos. En esta etapa los ingresos por trabajo
disminuyen y cobran mayor importancia las trasferencias y los ingresos por programas
sociales. Ademas, al menos dos terceras partes de la poblacién de este grupo de edad no

tienen garantizado un ingreso, por lo que se pueden presentar situaciones de pobreza con
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mayor facilidad (Madrigal, 2010). Esto implica que en el caso de que el jefe del hogar tenga

mas de 60 afios, la probabilidad de que el hogar pertenezca a la clase baja aumenta.

c¢) Educacion

Para operar esta variable (edu_jefe) se consideraron cinco categorias en funcién del grado

formal de estudios concluido:

Menos que primaria =1 (categoria de referencia)
Primaria =2
Secundaria =3
Bachillerato =4

Licenciaturay mas =5

Si el jefe del hogar cuenta con estudios de licenciatura o mas, se espera que la probabilidad
de que el hogar pertenezca a la clase baja disminuya, debido a que la tasa de retorno
esperada es mayor conforme aumentan los afios de educacion al crecer la productividad
del individuo (OCDE, 2017). Ademas, las personas con educacion terciaria, en relacion a
quienes solo tienen educacion de nivel secundaria, resultan mas favorecidas en cuanto a
remuneracion y apoyo social, factores que indicen directamente en el nivel de ingresos
percibidos.

d) Situacién conyugal

La situacion conyugal (sit_con) se codifico6 como una variable categdrica en funcion del

estado civil del jefe del hogar:

Union libre o casado =1 (categoria de referencia)
Viudo =2

Soltero, divorciado, separado =3

Si el jefe del hogar se encuentra casado o en unidn libre se espera que el hogar tenga
mayores probabilidades de pertenecer a la clase baja. Esto se debe a que en México, en
los sectores mas pobres predominan el emparejamiento temprano; ademas ante la
imposibilidad de cubrir la erogacion que implica en matrimonio se fomenta la unién libre, lo

que permite asociarlo al deterioro de los niveles de vida. Cabe destacar que el
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emparejamiento también se asocia a la asignacion de responsabilidades familiares y como
consecuencia mayor es el compromiso del jefe del hogar al fungir como sostén econémico
de la familia, lo que lo lleva a aportar la mayor parte de sus percepciones al presupuesto
del hogar (INEGI,1996).

Mientras que, si el jefe del hogar es viudo se espera que la probabilidad de que el hogar
pertenezca a la clase baja aumente, dado que la viudez (especialmente en mujeres)
constituye un factor de riesgo que aumenta la vulnerabilidad, primeramente porque al

aumentar la esperanza de vida, la viudez se asocia con la vejez

Por otro lado, se espera que la probabilidad de que un hogar pertenezca a la clase baja
disminuya cuando el jefe del hogar es soltero, divorciado o separado ya que sus ingresos
en la mayoria de los casos son considerados ingresos complementarios a los ingresos

familiares.

Caracteristicas del hogar

La estructura o composicion del hogar hace referencia a la organizaciéon que adoptan los
miembros en un espacio determinado. Dicha organizaciéon puede estar establecida por

vinculos familiares y no familiares que inciden en las necesidades del hogar.

a) Zona

Esta variable (zona), se construy6 a partir del tamafio de localidad en la que se encuentra
ubicado el hogar. Tomando como referencia la clasificacién de INEGI (2015), se consideran
zonas rurales aquellas localidades con menos de 2,500 habitantes y urbanas las
localidades con mas de 2,500 habitantes. Asi, ésta variable se tomé como una variable
dicotdmica, tomado el valor de 1 si el hogar se encuentra en una zona rural y O si se

encuentra en una zona urbana.
Si el hogar se encuentra en una zona rural se espera que la probabilidad de que el hogar

pertenezca a la clase baja aumente, como consecuencia de los menores niveles de ingreso

percibidos en la zona rural. Mientras que si el hogar se encuentra en una localidad urbana,
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la probabilidad de pertenencia a la clase baja disminuye ante una mayor concentracion de

las actividades econdmicas, repercutiendo en el bienestar de la poblacion.

b) Tipo de hogar

Esta variable (tipo_hogar) se codificd como una variable categdrica en funcion de la
composicién de los hogares:*?

Hogar nuclear =1 (categoria de referencia)
Hogar ampliado o compuesto =2

Unipersonal o corresidencia =3

Si el hogar es un hogar nuclear,? se espera que la probabilidad de pertenecer a la clase
baja aumente como resultado de los menores niveles de ingreso percibidos, principalmente
como resultado del aumento de hogares monoparentales con una mujer como jefe del

hogar.

Por otra parte, si el hogar es ampliado o compuesto® se espera que la probabilidad de que
pertenezca a la clase baja aumente. Esto es debido a que la existencia de hogares
ampliados se asocia con la escasez de viviendas, condiciones econdmicas desfavorables
y con elementos culturales como es el hecho de que las parejas después de casarse

acostumbren vivir en casa de los padres (Garcia y Olivera, 2011).

Por ultimo, si el hogar es unipersonal o de corresidencia® se espera que las probabilidades
de que el hogar pertenezca a la clase baja disminuyan ya que el tamano del hogar influye
en el nivel de bienestar, es decir, entre menos miembros tenga un hogar mayor sera el nivel
de bienestar alcanzado. Para México, CONEVAL (2014) demuestra que al incrementar el
tamano de una familia en una persona, el porcentaje de poblacién en situacion de pobreza

aumenta en 15 puntos porcentuales.

33a diferenciacion de los hogares se realiza a partir del tipo de relacion consanguinea, lega, de afinidad o de
costumbre entre el jefe el hogar y los integrantes del hogar (INEGI, 2015).

34Los hogares nucleares se componen de un nucleo conyugal con hijos, o bien de un nucleo conyugal
incompleto, es decir monoparental con hijos (INEGI, 2015).

35_os hogares ampliados corresponden a hogares nucleares en los que ademas conviven uno o mas familiares
(padre o madre) o ambos, con o sin hijos y otros parientes. Los hogares compuestos incluyen hogares nucleares
en los que ademas viven uno o mas miembros sin relaciones de parentesco (INEGI, 2015).

38 os hogares no familiares estan conformados por hogares unipersonales conformados por una persona sola,
o bien por personas sin relaciones de parentesco inmediato entre si (corresidencia) (INEGI, 2015).
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c) Presencia de menores

La presencia de menores se codifico como una variable dicotomica (menor) en la que 1
indica que en el hogar habitan nifios entre 0 y 6 afios de edad y 0 que no los hay. Se espera
que la probabilidad de que un hogar se encuentre en la clase baja aumente si existen
menores en el hogar. Esto se debe a que la presencia de nifios en la edad infantil de
acuerdo con el ciclo de vida,*” demanda de mucho tiempo de trabajo doméstico y cuidados
no remunerado; reduciendo el tiempo que se puede usar en un trabajo extra doméstico y

practicamente excluyendo las actividades educativas (INEGI, 1997).

d) Presencia de mayores

La presencia de personas mayores (mayor) se codificé como una variable dicotémica en la
que la existencia de personas de 65 afios 0 mas en el hogar toma el valor de 1 y en caso

de que no los haya toma el valor de 0.

Cuando hay personas mayores en el hogar se espera que la probabilidad de pertenecer a
la clase baja aumente. Esto es debido a que las personas mayores se encuentran en la
etapa decreciente del ciclo del ingreso, condicién que los vuelve dependientes econdmicos
(Arthur, 1994). Ademas, demandan mayores cuidados, aumentando el tiempo que se
requiere dedicar a trabajo doméstico no remunerado. Si bien es importante considerar que
una parte de la poblacion mayor es independiente, las personas que estan en una situaciéon
de dependencia requieren de atencion especializada y cuanto menores sean los ingresos

del hogar, mayores seran las consecuencias que tendra en el nivel de bienestar (OIT, 2009).
e) Acceso a servicios de salud
Esta variable (serv_salud) es una variable dicotdmica que hace referencia a si el hogar tiene

acceso a alguna institucion que proporcione atencion médica. Se codifico con el valor de 1

si el hogar tiene acceso a alguna institucion de salud y 0 si no lo tiene.

87 El ciclo de vida familiar se define por la presencia o ausencia de hijos (as) y por la edad de éstos (Arrigada,
1997)
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Se espera que el acceso a servicios de salud reduzca la probabilidad de que el hogar
pertenezca a la clase baja, debido a que el acceso a este tipo de infraestructura esta
relacionado con las condiciones socioecondmicas de la poblacién. Ademas, existe una
marcada estratificacion social en el acceso a los servicios de salud relacionada con el poder
de negociacion, posicién ocupacional y capacidad de pago de los grupos que reciben este
servicio (Tello, 2010).

f) Acceso a capital social (redes sociales)

El acceso a capital social®® se va a estudiar por medio de dos variables dicotémicas:

) La variable red econémica (redsoc_1) hace referencia al nivel de dificultad o
facilidad con que las personas podrian conseguir prestada la cantidad de dinero
que ingresa al hogar en un mes. Se codifico con 0 en caso de que el hogar no
tenga acceso a esta red social y con 1 si tiene acceso.

) La variable red laboral (redsoc_2) hace referencia al nivel de dificultad o facilidad
con que las personas podrian conseguir ayuda para conseguir un trabajo. La

variable se codificé con 0 si no tienen ayuda y 1 si la tienen.

Se espera que la probabilidad de que el hogar pertenezca a la clase baja se reduzca, si el
hogar tiene acceso a alguna red social debido a que la movilizacion de los grupos sociales
permite que el acceso a capital social se traduzca en un mayor nivel de bienestar al dar
pauta a que el individuo tenga acceso a espacios con mayores ventajas econdémicas. Por

lo tanto, se espera que ambas variables tengan un efecto positivo.

g) Beneficios gubernamentales

Esta variable (beneficios) permite identificar si algun miembro del hogar recibe algun
beneficio por parte de algun programa gubernamental. La variable se codific6 como una
variable dicotomica, toma el valor de 0 si el hogar no recibe ningun beneficio gubernamental

y 1 si el hogar recibe algun beneficio.

38 E| concepto de acceso a capital social ha tomado mayor relevancia debido al impacto del mismo en el disefio
de politicas publicas que pretenden mejorar la distribucion del ingreso y sobretodo reducir la pobreza. Se
entiende por capital social para Robinson, Siles y Smichd (2003, citado por Arriagada 2003) como la solidaridad
que una persona o grupo siente por los demas basandose en el uso de redes.
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Se espera que la probabilidad de que un hogar pertenezca a la clase baja aumente si el
hogar recibe algun beneficio gubernamental. Esto se debe a que dentro de este rubro se
consideran los ingresos provenientes de programas de gobierno®® que van dirigidos a
hogares que se encuentran en situacidén de pobreza o son parte de grupos vulnerables.®® A
partir de estos programas se espera que los hogares puedan acceder a mejores
oportunidades como son: mejor alimentacién, salud, educacion, inclusion financiera,

productiva y laboral, y participacion social.

39 Los ingresos que conforman el rubro de beneficios gubernamentales provienen de los siguientes programas:
OPORTUNIDADES, PROCAMPO, Programa 65 y mas, Otros programas para adultos mayores, Programa de
apoyo alimentario, Programa de empleo temporal.

40 Un grupo vulnerable es un grupo que se considera en condicion de desventaja, es decir, este se aplica a
aquellos sectores o grupos de la poblacién que por su condicién de edad, sexo, estado civil y origen étnico se
encuentran en condicién de riesgo que les impide incorporarse al desarrollo y acceder a mejores condiciones
de bienestar.[
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Cuadro 4. Variables independientes del modelo a estimar

Caracteristicas del jefe del hogar

Variable Etiqueta T|p_o g Cddigo Valores Efecto esperado
variable
Sexo del jefe del . . 0 Hombre .
hoaar sexo_jefe Dicotémica ] Negativo
oga 1 Mujer
1 Menos de 20 afios*
Negativo
2 20 a 29 afos
3 30 a 39 afios
Edad grupo_edad Categorica 4 40 a 49 anos Positivo
5 50 a 59 afios
6 60 a 69 afos
Negativo
7 70 y mas
1 Menos que primaria*
2 Primaria
Negativo
Educacién edu_jefe Categorica 3 Secundaria
4 Bachillerato
5 Licenciatura y mas Positivo
1 Unién libre o casado®
) . ] ) ] Negativo
Situacion conyugal sit_con Categorica 2 Viudo
3 Soltero, divorciado, separado Positivo
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Cuadro 4. Variables independientes del modelo a estimar (continuacion)

Caracteristicas del hogar

Tipo de

Variable Etiqueta variable Cédigo Valores Efecto esperado
o 0 Urbano .
Zona zona Dicotémica Negativo
1 Rural
1 Hogar nuclear* Nedatt
egativo
Tipo de hogar tipo_hogar Categorica 2 Hogar ampliado o compuesto
3 Unipersonal o corresidencia Positivo
Presencia de _ _ 0 No hay nifios entre 0 y 6 afios en el hogar .
menor Dicotomica ) ) Negativo
menores 1 Habitan nifios entre 0 y 6 afios en el hogar
Presencia de o 0 No hay personas mayores de 65 afios en el hogar .
mayor Dicotomica ) _ Negativo
mayores 1 Habitan personas mayores de 65 afios en el hogar
Acceso a servicios 0 El hogar no tiene acceso a alguna institucion de salud
serv_salud Dicotomica ) o Positivo
de salud 1 El hogar tiene acceso a alguna institucion de salud
Acceso a red o 0 El hogar no tiene acceso a la red social .
. red1 Dicotomica Positivo
economica 1 El hogar no tiene acceso a la red social
Acceso a red ) ) 0 El hogar tiene acceso a la red social .
laboral red2 Dicotomica ) ) Positivo
abora 1 El hogar tiene acceso a la red social
Beneficios o ) ) 0 El hogar no recibe beneficios gubernamentales .
beneficios Dicotomica Negativo
1

gubernamentales

El hogar recibe beneficios gubernamentales

*Categoria de referencia

Fuente: elaboracion propia.
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2.4. Conclusiones

En este capitulo se presentaron los principales aspectos metodoldgicos de la investigacion:
la estimacién de un indice de polarizacién, la descripcién de la base de datos, la
especificacion del modelo econométrico y las variables utilizadas. Cabe recordar que la
unidad de analisis elegida son los hogares, razon por la que se trabajé con los microdatos

de la ENIGH 2014, cuya muestra consiste en 19,479 hogares.

Se hizo énfasis en los tipos de ingreso, pues como ya se mencioné el ingreso funge como
aproximacion de la capacidad de los individuos u hogares para alcanzar determinado nivel
de bienestar material. Asi mismo, se decidié tomar como variable de estudio el ingreso
corriente monetario total de los hogares debido a que al componerse de los ingresos del
trabajo, la renta de la propiedad, transferencias y otros ingresos del trabajo, este tipo de
ingreso se caracteriza por ser regular, estar disponible para su uso y no modificar el

patrimonio del hogar.

El elemento mas relevante de esta investigacion es la medicién de la polarizacion del
ingreso, por lo que se abordd la estimacion del indice EGR (1999) por medio del mddulo
DASP facilitando asi el proceso de medicién y analisis. Mientras que el analisis
econométrico consiste en un modelo logit ordenado que permite calcular la probabilidad de
que un hogar pertenezca a determinado grupo de ingreso: clase baja, clase media y clase

alta.

En el siguiente capitulo se presentan los resultados de la estimacion de la probabilidad de
que un hogar pertenezca a una clase social en funcion de las doce variables especificadas
en este capitulo y que se agrupan en caracteristicas del jefe del hogar y las caracteristicas

de los hogares.
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Capitulo 3. Resultados de la investigacion

Como se planted en los capitulos anteriores, se pueden observar aparentes mejoras en
relacion a la calidad de vida de un segmento de la poblacion, lo que se refleja en menores
niveles de pobreza, mientras que la desigualdad es un problema persistente y que se ha
acentuado. De tal forma, es necesario estudiar cdmo es que la poblaciéon se encuentra
agrupada a lo largo de la distribucion del ingreso. Razén por la que la polarizacién del
ingreso puede ser usada como medida complementaria para explicar la evolucion de la
pobreza y la desigualdad. Ademas, se planteé el papel de los factores econdmicos y
sociales del individuo y del hogar como probables fuentes de antagonismo entre grupos y
por lo tanto como aproximaciones de los determinantes de los niveles de polarizacion del

ingreso.

El objetivo de este capitulo es presentar los resultados obtenidos respecto a la estimacion
de los niveles de polarizacion en México de 2000 a 2014 y los factores asociados a la
probabilidad de pertenencia a una clase social en 2014. En la primera seccién se presentan
los resultados de la estimacion del indice de polarizacién EGR (1999) de 2000 a 2014 para
dos y tres grupos de ingreso, enfatizando las implicaciones de su evolucién respecto a los
antecedentes estudiados en la literatura y la hipétesis planteada inicialmente. En la segunda
seccion se exponen las principales caracteristicas de los hogares y su ingreso, a través de
la estadistica descriptiva para 2014. En la tercera seccion se describen los resultados del
modelo econométrico estimado. En la cuarta seccion se desarrolla la interpretacion del
modelo y se evaluaron distintos escenarios con la finalidad de evaluar el efecto de las
caracteristicas predominantes por clase segun los resultados obtenidos en el modelo

economeétrico y el analisis descriptivo.
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3.1. Polarizacién del ingreso en México de 2000-2014

El periodo de estudio de esta investigacion parte en el afio 2000 al ser un ano clave en
relacion con las tendencias de la desigualdad que muestra América Latina, incluyendo a
México, al desmarcarse del continuo crecimiento de la desigualdad que se presenta en el
resto del mundo (Amarante, Galvan y Macero, 2016). Incluso, Cortés (2013) identifica el
periodo de 2000 al 2008 como una tercera fase de la evolucion de la desigualdad en el pais,
ya que en estos anos el coeficiente de Gini se ubicé un escaléon mas abajo que en la fase

previa. Mostrando, ademas el inicio de una cuarta fase que inicia en 2010.

De acuerdo con las estimaciones realizadas, |la desigualdad en la distribucidn del ingreso
corriente monetario total en México no muestra una trayectoria constante. Del afio 2000
hasta 2006 la desigualdad mostr6 una tendencia decreciente medida por medio del
Coeficiente de Gini; este indice disminuyd en un 5.76% de 2000 a 2006. En 2008, la
desigualdad aumenta de nueva cuenta, vuelve a disminuir en 2010 y a partir de 2012 se
retoma una tendencia creciente, alcanzando en 2014 el mayor nivel de desigualdad del
periodo de estudio. Pero, ¢ La disminucion de la desigualdad en el pais realmente se tradujo

como una mejor distribucion del ingreso?

Griéfico 2.Coeficiente de Gini en México, 2000-2014
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Fuente: elaboracion propia con estimaciones.
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Para dar respuesta a la Gltima interrogante, se realizé la estimacién del indice PE¢R para 2
y 3 grupos de ingreso. Se consideraron distintos niveles de o y B, a es el parametro de
aversion a la polarizacién, es decir, captura la importancia de la identificaciéon dentro de
cada grupo de ingreso y esta acotado entre 1 y 1.6. Por lo que se evaluaron los valores
extremos y un punto medio a=1.3. Respecto a § que es el parametro que asigna la falta de

identificacion interna entre los grupos se evalu6 con los valores O y 1.

Es importante evaluar ambos parametros usando distintos valores debido a que “estas
ponderaciones distributivas incorporan nuestros valores sociales respecto de la
redistribucion” (Atkinson 2015:30). Ademas, en este caso ambos parametros van a
constituir una base intrinseca para la medicion de la polarizacién; considerar distintos
valores para a establece que “sin importar el numero de grupos asumido en la distribucion,
siempre existira un numero de grupos que minimizan el error de dispersion y que

representan el nivel maximo de polarizacion para un nivel dado de B” (Huesca, 2003b: 13).

Bipolarizacién

El objetivo de evaluar la bipolarizacién de forma previa, responde a que la creacion de dos
polos de ingreso extremos como resultado del aumento en la falta de identificacion interna.
Asi, para la estimacion de PECR con dos grupos de ingreso (k = 2) la particién 6ptima p*

refleja la falta de identificacidn interna de ambos grupos.

Cuadro 5. Bipolarizacién del ingreso en México, 2000-2014
indice P*R(k = 2)

Error
pa=1-6 estandar

2000 0.398 0.336 0.289 0.253 0.192 0.144 0.266
2002 0.380 0.321 0.274 0.244 0.184 0.138 0.264
2004 0.377 0.318 0.272 0.237 0.178 0.132 0.271
2006 0.374 0.316 0.270 0.238 0.179 0.134 0.267
2008 0.387 0.327 0.280 0.242 0.182 0.135 0.272
2010 0.367 0.309 0.263 0.229 0.170 0.124 0.274
2012 0.391 0.331 0.284 0.249 0.188 0.141 0.267
2014 0.405 0.346 0.301 0.264 0.205 0.159 0.258

Fuente: estimaciones propias con los micro datos de la ENIGH 2000-2014.
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El primer hallazgo de la estimacion realizada, muestra que la magnitud de las variaciones
en la bipolarizacién dependen sensiblemente del valor que tome «a, ya que este parametro
al mostrar la importancia de la identificacion dentro de cada grupo de ingreso, implica que
entre mayor sea la identificacion promedio de un individuo, mayor sera la covarianza entre
la identificacion y la alienacion, lo que se traduce en mayores variaciones en la

bipolarizacién, siendo a = 1.6 el indice que presenta el nivel de cambios superior.

Por otra parte, se observa que el sentido de las fluctuaciones depende del valor de 3. De
tal forma que cuando g = 0, la bipolarizacion sigue el mismo sentido que la desigualdad, es
decir, ambas medidas van a la par. Esto se debe a que la nocion intrinseca de la
bipolarizacion es la dispersién: menor dispersién implica mayores niveles internos de
identificacion (Duclos y Taptué, 2015), siendo el parametro que marca la diferencia con

la desigualdad medida por el coeficiente de Gini.

Cabe destacar que Huesca (2013:a) hace un mayor énfasis cuando 8 =a =1y le llama
“caso optimo”, ya que a pesar de la sensibilidad que tiene el indice a las transferencias
provenientes en cualquier parte de la distribucion, éste es el nivel en el que las variaciones
en el indice son mas claras y se puede identificar si la bipolarizacién ha aumentado o se ha

reducido.

Asi, cuando =1, de acuerdo con las estimaciones realizadas, la dinamica de la
polarizacién muestra un comportamiento distinto a la desigualdad en algunos afios (véase
grafico 3). De 2000 a 2002 podemos identificar la disminucién que marca, lo que Cortés
(2013) llama el inicio de la tercera etapa en la evolucion de la desigualdad en México. Esta
etapa de reduccion de desigualdad se caracterizd por no estar asociada a cambios
estructurales a nivel macroeconémico como en la década de los ochenta y noventa, si no

va mas bien esta asociada al ritmo de crecimiento econémico (Tello, 2010).

El comportamiento de la bipolarizacion de 2002 al 2006 fue opuesto al de la desigualdad.
De 2002 al 2004 mientras el nivel de desigualdad no mostré ningun cambio, el nivel de
bipolarizacién disminuy6 en un 2.7% (véase grafico 3). Cabe destacar que la poblacion
mostré un cambio marginal en términos de concentracion, razén por la que el nivel de

desigualdad no se modifica. Sin embargo, la reduccion de la bipolarizacion fue resultado
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del aumento del sentimiento de identificacion “dentro” de los grupos de ingreso, el cual fue

acompanado de la reduccién del sentimiento de alienacion “entre” grupos (véase anexo 2).

A diferencia de 2004, para 2006 los indicadores tuvieron el comportamiento opuesto: el
nivel de desigualdad disminuyd pero la polarizacion aumentd. Esta situacion al igual que en
el periodo previo, no se expresa como un cambio relevante en términos de concentracion,
pues el grupo de hogares con menor ingreso aumento apenas en 0.25%, manteniéndose
en alrededor del 72% y por lo tanto los hogares con mayor ingreso representan 28%. En
este caso, se observé que hubo un retroceso en términos de identificacion al tiempo que
aumentd la alienacion, lo que implica que aunque la distribucion del ingreso se deteriord la

desigualdad mostré una mejora aparente.

A partir de 2008 se observa que ambos indices tienen el mismo comportamiento, pero los
cambios en la bipolarizacién son mayores a los de la desigualdad, por ejemplo: en 2008 se

encontré que la desigualdad aumentd en un 4% vy la polarizacién en un 1.9%.

Grafico 3. Bipolarizacion y desigualdad del ingreso en México, 2000-2014
(Indice 2000=100, PECR k =2, =1)
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Fuente: elaboracién propia con base en cuadro 5.
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Se debe senalar, que 2008 es considerado un punto de quiebre resultado de las crisis de
2007-2008, empero es hasta 2010 cuando es visible el resultado acumulado de los efectos
de la crisis alimentaria y de la crisis econdmica originada en el sector inmobiliario
estadounidense (Cortés, 2013). Alcanzando asi, en 2010 el menor nivel de desigualdad y
de bipolarizacion del periodo de estudio. Sin embargo, para 2012 se retoma la tendencia
creciente de la desigualdad y bipolarizacidén superando incluso los niveles presentados en
el afio 2000. Consecuentemente, el nivel de concentracién de los hogares en el grupo de
menor ingreso paso del 72.76% en el 2000 al 76.73% en 2014.

Polarizacion

Para lograr tener un mejor andlisis sobre el comportamiento de la polarizaciéon en la
distribucion del ingreso, haciendo énfasis en la evolucion de la clase media se estimo el
indice PESR para (k = 3). La primer diferencia observada, como se sefialé conceptualmente,
es que la polarizacién para los tres grupos de ingreso o clase implica la existencia de un

mayor nivel de alienacién en relacion con la bipolarizacion (véase anexo 3).

Otro elemento a destacar es que al permitir la existencia de un mayor numero de grupos en
la distribucion los cambios de un afo respecto al otro son menores, lo que implica que
aunque el comportamiento de ambos indices son similares la polarizacion tiene cambios

menos pronunciados.

Cuadro 6. Polarizacion del ingreso corriente monetario en México, 2000-2014

indice PESE (f,a, p *, B; k = 3)

2000 0.312 0.235 0.179 0.247 0.169 0.113 0.121
2002 0.299 0.224 0.170 0.236 0.161 0.108 0.121
2004 0.299 0.225 0.172 0.235 0.161 0.108 0.124
2006 0.294 0.220 0.167 0.231 0.157 0.105 0.123
2008 0.306 0.231 0.176 0.240 0.165 0.111 0.124
2010 0.290 0.217 0.164 0.227 0.153 0.101 0.126
2012 0.309 0.233 0.178 0.244 0.168 0.113 0.122
2014 0.319 0.242 0.188 0.255 0.178 0.124 0.117

Fuente: estimaciones propias con los micro datos de la ENIGH 2000-2014.
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Respecto al efecto de los parametros, para ambos valores de B la polarizacion y la
desigualdad van a la par a lo largo de todo el periodo, e incluso cuando 8 = 0 las variaciones
tienen la misma magnitud. Pero cuando = 1, para cualquier valor de o los cambios en la
desigualdad son mayores a los que muestra la polarizacion (véase grafico 4). Por lo que, al

igual que en la bipolarizacion el analisis se centra en la medida cuando f = a = 1.

Grafico 4. Polarizacion y desigualdad del ingreso en México, 2000-2014
(Indice 2000=100,PER k =3, =1)
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Fuente: elaboracion propia con base en cuadro 5.

Adicionalmente a la revisién del comportamiento de la polarizacién y de la desigualdad, al
trabajar con tres clases sociales es necesario revisar la evolucion de la representaciéon
optima*! de las mismas y como se asocia especialmente el peso relativo de la clase media

con la tendencia de ambos indices.

En el grafico 5, se muestra como la distribucién del ingreso del 2000 al 2014 se ha
deteriorado. Asi, la clase media se redujo en un 3.96%, aumento el peso poblacional de la
clase baja en 8.42 puntos porcentuales y la clase alta redujo su peso en un 21.25%. Esto

permite inferir que existe un desplazamiento del grueso de la poblacién hacia la cola baja

41 Para revisar el peso relativo de cada clase ademas de usar los intervalos generados para la
particion optima (p*) se uso el factor de expansion de la ENIGH con el fin de lograr mayor
representatividad.
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de la distribucién, por lo tanto para 2014 el 34.76% de los hogares pertenecieron a la clase
media, siendo el nivel mas bajo de todo el periodo de estudio y por lo tanto el afio en que

se produjo el mayor deterioro de la distribucion.

En general, a lo largo de todo el periodo de estudio la polarizacion y la desigualdad del
ingreso muestra un comportamiento opuesto al de la clase media, excepto en 2008 (véase
anexo 4). En este afio la desigualdad del ingreso y la polarizacion aumentaron a pesar de
que el sentimiento de alineacién y el de identificacion regresaron al nivel mostrado en 2004
(véase anexo 3). La variacion de la clase baja de 2002 a 2004 y de 2006 a 2008 fue similar:
1.85% y 1.86% respectivamente, sin embargo la reduccion de la clase alta fue mayor para
2008. Lo que permite confirmar que ambos indices son mas sensibles a las transferencias
hacia la parte baja de la distribucion y que el mayor efecto sobre los mismos proviene del
desplazamiento de la clase alta a la clase baja y por lo tanto los indices muestran el mismo

sentido que las modificaciones en la participacion relativa de la clase baja.

Grafico 5. Distribucion del ingreso por clases sociales en México: 2000 y 2014 (%)

2000 2014

m Clase baja Clase media m Clase alta

Fuente: elaboracién propia con informacion del anexo 4.
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Por otra parte, se menciond que una de las razones principales por la que es relevante
ahondar en el estudio de la polarizacién del ingreso y la desigualdad, es que ambos
fendmenos son considerados factores que dificultan la recuperacion econdmica al limitar el
desarrollo ademas de perpetuar los ciclos de pobreza (Olguin, 2017). En este sentido BM
2016) plante6 que desde 2003 al menos 75% de las reducciones de la desigualdad y de la
pobreza se explican por el crecimiento econémico y el resto es resultado del proceso de
redistribucion. Pero hay que destacar que gran parte de los cambios en la desigualdad y en
la bipolarizacion si bien estan relacionados con la actividad econémica, la politica publica
implementada a lo largo del periodo de estudio ha logrado incidir en la redistribucion del

ingreso.

En este caso el comienzo del periodo de estudio coincide con el cambio de partido politico
gobernante: del Partido Revolucionario Institucional (PRI) al Partido Accién Nacional (PAN),
partido que aunque con signo politico distinto, dio continuidad a la implementacién de una
politica social basada en transferencias monetarias condicionadas y focalizadas que se
consolidaron en programas sociales como PROGRESA*2. Sin embargo, Esquivel (2015)
plantea que los programas sociales de este tipo no ha logrado implementar a los largo de
estos afios una propuesta distinta a la ya existente, pero si han logrado una mejor

focalizacion.

Ademas, durante el afo 2000 también se identificaron incrementos en los egresos
destinados a seguridad social, pago de pensiones y de jubilaciones, factores que se han
traducido en un mayor nivel de gasto social respecto al PIB (Cortés, 2013). De acuerdo con
datos del Centro de Estudios de las Finanzas Publicas (CEFP) el gasto programable en
desarrollo social pasé del 13.2% como porcentaje del PIB a precios de mercado en el 2000
al 20.2% en 2015. A su vez, el gasto en desarrollo social aunque ha aumentado en todos

los rubros: educacién, salud, vivienda, proteccion social y otros, de 2000 a 2015 el gasto en

42 E| programa de inclusion social PROGRESA (Programa de Educacion, Salud y Alimentacion) inicié en 1997
dirigido hacia la poblacion rural, logrando una cobertura de 300 mil familias. Este programa consistié en
transferencias monetarias que las familias recibian directamente al cumplir los requisitos de atencién de salud
y educacion establecidos. A mediados de 2002 el programa cambié de nombre a OPORTUNIDADES. También
se amplié su cobertura a las familias en condiciones de pobreza en zonas urbanas, aumentaron los beneficios
otorgados en el ramo educativo al abarcar tanto educacion basica como media superior, lo que le permitié
ampliar su cobertura a 4.2 millones de hogares. Pero dio continuidad con el mismo esquema de transferencias
e incluso aumentd el monto otorgado. Por ultimo en 2014 el programa se transforma en PROSPERA. Este
ultimo programa se caracterizé por coordinar la oferta de programas de politica social lo que incluye los
programas relacionados con la inclusion financiera, laboral, educacién y salud dirigidos a personas en situacion
de pobreza.
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programas de proteccion social aumentd en detrimento de la proporcién de gasto en salud

y educacion.

Al comparar la evolucion del gasto social con el comportamiento de la polarizacién de la
poblacion es importante mencionar que si bien la poblaciéon en situacion de pobreza se
mantuvo practicamente en el mismo nivel: 46.1% y 46.2%, respectivamente para 2010 y
2014, la poblacion vulnerable medida por carencias sociales se ha reducido en 2.2% de
acuerdo con datos de CONEVAL, incluyendo la poblacién sin acceso a servicios de salud a
pesar de que el gasto en este rubro se haya reducido. En cambio, la poblacion en situacion
de vulnerabilidad por ingresos y la poblaciéon con ingreso inferior a la linea de bienestar
minimo de 2010 a 2014 aumentaron a pesar de la ampliacién de los programas sociales
(véase anexo 5), comportamiento que es consistente con las estimaciones realizadas para

la polarizacion.

Esta situacion es relevante, en relacion con la eficacia del gasto social sobre todo respecto
a las transferencias monetarias y su focalizacion, ya que la distribucion del ingreso se ha
deteriorado a pesar de que las mismas aumentaran. Si bien estos programas han fungido
como factor estabilizador en el flujo de ingresos de los hogares mas pobres y por lo tanto
que permiten disminuir el sentimiento de alienacién dentro de este grupo de ingreso, y se
llega a reflejar en menor desigualdad y menor polarizacion la distribucion del ingreso se ha

continuado deteriorando.

Otro punto que es importante resaltar es que dentro del periodo de estudio se consideran
dos anos de contraccion econémica: 2000 y 2008. Consistentemente con los resultados
obtenidos, Cortés (2013), sefiala que cada vez que hay una crisis 0 contraccién econémica
desde la década de los ochenta la desigualdad cae: 1984, 1996, 2002 y 2010, y en este

caso también la polarizacion:

“Esta regularidad en la medicion de la desigualdad la podemos encontrar en
1984, dos afios después de la crisis petrolera; en 2002 se presentd una
contraccién econdmica al iniciar el sexenio ligada a la contraccion de la
economia estadounidense y al cambio del partido politico gobernante,
logrando recuperar el PIB per capita en 2004 y por ultimo en 2010, resultado
de la crisis de 2008” (Cortés, 2013:26).
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Empero la desigualdad y la polarizacion disminuyeron considerablemente después
de la crisis, la tendencia creciente se retoma para 2012 y se acentian aun mas para
2014, en gran medida resultado del desplazamiento de los hogares de la clase alta y
la clase media hacia la clase baja, lo que refuerza el planteamiento sobre el deterioro
de la distribucion del ingreso. De acuerdo con Esquivel (2015) aunque el pais
atraviesa un periodo de crecimiento moderado, al no reducirse la participacion de la

clase baja se determina que el crecimiento ha sido excluyente.

Otro de los factores relevantes en los cambios de la distribucion del ingreso, es la
politica de salarios minimos que se ha llevado en el pais. En primera instancia, el
salario minimo se encuentra por debajo de la linea de bienestar minimo, lo que

implica que el poder de compra se ha mantenido rezagado.

Asi, en funcion de los resultados obtenidos y la revisién general de los elementos que
han favorecido los cambios en la polarizacion es posible aseverar que los factores
que inciden en el nivel de alienacién e identificacién son los que tienen un mayor
efecto en la variaciones presentadas en la formacioén de polos de ingreso al modificar

la participacion relativa de cada clase y por lo tanto la distribucion del ingreso.

Cada hogar pertenece a cierta clase de grupo por su alienacidon hacia otra
caracteristica, en este caso las caracteristicas distintas al ingreso son las que
permiten argumentar que dicho atributo explica en mayor medida el nivel observado
de polarizacion. Esta condicidon permite identificar qué elemento es el mas relevante,
asi como también describir las tendencias especificas para cada clase de ingreso en
el tiempo. El afio 2014, al ser el afio en el que se alcanza el mayor nivel de
polarizacion y desigualdad es relevante revisar las principales caracteristicas que

favorecieron e incluso acentuaron el cambio presentado.

3.2. Analisis econometrico de los factores asociados a la probabilidad

de pertenencia a una clase social

El primer objetivo de la estimacion realizada es observar la probabilidad de que un hogar

mexicano en 2014 pertenezca a una clase social y en segundo lugar determinar los atributos
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que en ese afio tanto del jefe de hogar como de las caracteristicas del mismo, inciden sobre

la probabilidad de pertenencia a una clase.

3.2.1. Caracteristicas de los hogares en 2014

Con la revision del indice de polarizacién PESR | tanto para dos como tres grupos y su
comparacion con el coeficiente de Gini es posible aseverar que en el caso de México, la
identificacion interna entre los hogares de un grupo de ingreso es el mayor determinante de
la formacion de polos en la distribucion del ingreso corriente monetario. Sin embargo,
Gradin (2000, citado por Huesca, 2003a) plantea que ademas del ingreso, los miembros de
una clase o grupo tienen otros atributos o caracteristicas comunes que mantienen una
estrecha relacién con el ingreso percibido, y que inciden en la pertenencia y por lo tanto en

el aumento o disminucién del nivel de identificacion y de alienacion.

En esta seccion se describen las principales caracteristicas de los hogares mexicanos en
2014 a partir de su clase social. La muestra final se conformé por 19,479 observaciones
que corresponden a 31,671,002 hogares de acuerdo con la muestra expandida (véase
cuadro 7). Como se mostré en el grafico 5 y como se refleja en el cuadro 7, para 2014 el

54.78% de los hogares pertenecieron a la clase baja, 34.75% a la clase media'y 10.45% a

la clase baja.

Cuadro 7. Numero de observaciones

Clase media Clase alta

Clase baja

Muestra (n) 19,479.00 10,826 6,799 1,854

Muestra
expandida (N)

31,671,002 17,351,604 11,007,931 3,311,467

Fuente: elaboracion propia con base en la ENIGH, 2014.

Por el objeto de estudio de esta investigacion, los factores con mayor peso en el nivel de
ingreso percibido, al considerar la jefatura econdmica, son las caracteristicas del jefe del
hogar. Las principales caracteristicas del jefe del hogar consideradas en esta investigacion

se desglosan por clase social en cuadro 8.
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Cuadro 8. Caracteristicas de los jefes de hogar por clases sociales en México, 2014

(Porcentajes)
Variable Clase baja Clase media Clase alta Total
Sexo
Hombre 74.6 74.1 73.7 74.3
Mujer 254 25.9 26.3 25.7
Menos de 20 afios* 0.6 0.6 0.0 0.5
20 a 29 afos 10.2 10.0 9.7 10.0
30 a 39 afios 22.0 18.1 19.1 20.4
40 a 49 afos 23.9 25.9 23.2 24.5
50 a 59 afios 16.8 21.9 24.5 19.4
60 a 69 afos 13.7 13.5 14.5 13.7
70 y mas 12.9 10.1 8.9 11.5
Educacion |
Menos que primaria* 35.7 14.9 3.4 25.1
Primaria 25.5 17.8 5.4 20.7
Secundaria 27.2 32.0 14.6 27.5
Bachillerato 9.1 19.0 21.7 13.9
Licenciatura y mas 2.5 16.4 54.9 12.8
Unién libre o casado* 74.8 68.6 61.4 71.2
Viudo 11.0 10.9 7.6 10.6
Soltero, divorciado, separado 14.2 20.5 31.0 18.2

Fuente: elaboracion propia con base en la ENIGH, 2014.

El primer elemento que se puede observar es que los jefes del hogar contintan siendo
predominantemente hombres, ya que 74.3% del total de los hogares tienen jefatura
masculina y 25.7% jefatura femenina. Esta composicion se mantiene para las tres clases
sociales, siendo 40.8% del total de los hogares dirigidos por un hombre y perteneciente a
la clase baja. Hay que destacar que en este sentido en el pais aun prevalecen los

estereotipos asociados al género y el rol del hombre como principal proveedor de un hogar.

Respecto a las cohortes de edad, 45% del total de los jefes de hogar tienen entre 40 y 59
afios. Empero, los jefes de hogar de la clase baja son relativamente mas jovenes ya que
46% de las jefaturas pertenecientes a esta clase se encuentran entre los 30 y 49 afos de
edad. Otro elemento a mencionar es que en la clase alta, practicamente no existen jefaturas

menores a los 20 afios de edad y la cohorte con mayor participacion es la de 50 a 59 afos.
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Esto coincide con lo observado con CONEVAL (2014), ya que el pais se encuentra en una
fase avanzada del proceso de transicion demografica, lo que implica que la poblacién mayor

continuara creciendo.

Ademas, la evolucion de los ingresos laborales durante 2014 sigui6 la forma de una U
invertida, es decir, los ingresos aumentan de los 15 a los 30 anos, disminuyendo su
crecimiento paulatinamente de los 30 a los 40, alcanzando su punto maximo entre los 40 y
45 afos para asi descender hasta llegar a partir del rango de los 50 a los 55 afios. Esto se
puede traducir como una de las razones por las que los jefes de hogar de la clase alta son
relativamente mayores debido a que ya alcanzaron el punto mas alto de su ciclo de
ingresos, mientras que los hogares con menores ingresos tienen menores flujos de ingreso

ya que el jefe de hogar apenas comienza su ciclo de ingreso.

Se aprecia que la clase baja es en la que los jefes de hogar tienen los menores niveles de
escolaridad, ya que sélo 2.5% concluyo una licenciatura, incluso las jefaturas se concentran
mayoritariamente en un nivel educativo inferior a la educacion primaria. Mientras que la
clase media se concentra en la educacion secundaria con 32% de las jefaturas, seguida del
bachillerato con 19%. Por ultimo, mas de la mitad de los jefes de hogar de la clase alta
tienen la licenciatura terminada o incluso algun grado superior (54.9%). Como se menciond,
se espera que un mayor nivel educativo esté directamente relacionado con el nivel de
ingreso, por lo que es consistente que las personas con menor nivel educativo perciban un

menor ingreso e incluso se enfrenten a condiciones laborales precarias.

Para la situacién conyugal, la categoria mas recurrente en las tres clases sociales es la de
unién libre o casado; pero en la clase social alta es la que tiene un menor porcentaje de

jefes de hogar sin pareja (31%).

En relacion con las caracteristicas del hogar (véase cuadro 9), el primer aspecto a
considerar es la zona en la que se ubica el hogar. Del total de los hogares, 78% se ubica
en una zona urbana y 22% en una zona rural, de los cuales 79.4% son pertenecientes a la
clase baja. A pesar de que la mayoria de los hogares rurales del pais se ubican en la clase
baja, los hogares urbanos tienen una mayor participacion relativa en esta misma clase

social. Esta situacion indica, como menciona Ziccardi (2008), la pobreza ha dejado de ser
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un fendmeno predominantemente rural pero es considerada un fenédmeno cualitativamente

distinto a la pobreza urbana.*®

La siguiente caracteristica es tipo de hogar, es posible observar que predomina en las tres
clases sociales los hogares nucleares manteniendo una participacién relativa entre 64% y
65%. Mientras que en la clase alta dicha categoria es seguida por los hogares
unipersonales o de corresidencia y en el caso de la situacion conyugal fueron jefes de hogar
sin pareja: soltero, divorciado o separado, lo que indica que el tipo de hogar esta

estrechamente relacionada con la situacion conyugal.

Respecto a la presencia de nifios y de personas mayores en el hogar, la clase baja es en
la que un mayor porcentaje de hogares tiene nifios menores de 6 afios y ademas habita en

el hogar al menos una persona mayor a los 65 anos (59.3% y 23.8%, respectivamente).

En relacién con el acceso a los servicios de salud, solo 48.2% del total de la poblacion tiene
acceso a alguna instituciéon de salud, del cual 72% de los hogares sin acceso pertenecen a
la clase baja. Aunque en la clase alta 20.6% de los hogares no tienen acceso a algun
servicio de salud, implica que a pesar de tener un ingreso mayor el tipo de empleo en que

el jefe del hogar se desempefa puede pertenecer al sector informal.

Para el acceso a las redes sociales, se observa que mas de la mitad de los hogares de las
tres clases consideran tener acceso a una red laboral, pero no es el mismo caso para la red
econdémica pues en la clase baja y media 81.7% y 72.4% de los hogares consideran no
tener acceso a una red econémica. Mientras que en la clase alta la relacion es inversa a la
de la red laboral pues aunque 37.8% considera si tener acceso a una red econémica y

66.2% considera contar con una red laboral.

Por ultimo, en relacion con la percepcion de beneficios gubernamentales la mayor
proporcion de los mismos se concentran en los hogares de la clase baja: 42% de los

hogares de esta clase perciben algun beneficio, lo que es equivalente al 79.4% del total.

“La pobreza rural es considerada pobreza absoluta ya que en su mayoria, las personas no tienen asegurado
el acceso a los servicios y bienes basicos: alimentacion, educacion salud y vivienda. Mientras que la pobreza
urbana es considerada por Townsend (1970, citado por Ziccardi, 2008) pobreza relativa al depender del
estandar de vida de la sociedad ya que los individuos requieren participar en actividades propias de la
sociedad.
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Elemento que va en linea con la principal caracteristicas de los programas sociales: ser

focalizados.

Cuadro 9. Caracteristicas de los hogares por clases sociales en México, 2014
(Porcentajes)

Variable Clase baja Eee Clase alta

media

Urbano 68.1 88.6 94.6 78.0
Rural 31.9 11.4 5.4 22.0
Hogar nuclear 64.8 64.7 65.3 64.8
Hogar ampliado o compuesto 28.7 23.4 10.2 25.0
Unipersonal o corresidencia 6.4 11.9 24.4 10.2
Menores |
No hay nifios entre 0 y 6 afios en el hogar 40.7 60.0 76.7 51.2
Habitan nifios entre 0 y 6 afos en el hogar 59.3 40.0 23.3 48.8
No hay personas mayores de 65 anos en el hogar 76.2 81.2 83.6 78.7
Habitan personas mayores de 65 anos en el hogar 23.8 18.8 16.4 21.3
El hogar no tiene acceso a una institucion de salud 68.8 34.4 20.6 51.8
El hogar tiene acceso a una institucion de salud 31.2 65.6 79.4 48.2
El hogar no tiene acceso a la red social 81.7 72.4 62.2 76.4
El hogar tiene acceso a la red social 18.3 27.6 37.8 23.6
El hogar no tiene acceso a la red social 47.0 39.1 33.8 42.9
El hogar tiene acceso a la red social 53.0 60.9 66.2 571
El hogar no recibe beneficios gubernamentales 57.8 84.3 94.8 70.9
El hogar recibe beneficios gubernamentales 422 15.7 5.2 29.1

Fuente: elaboracion propia con base en la ENIGH, 2014.

La revision descriptiva de los datos permite vislumbrar las diferencias entre la poblacion
perteneciente a cada clase y los elementos que contribuyen a identificar las variables que
inciden en la percepcion de un mayor nivel de ingreso. Sin embargo, con el analisis
descriptivo no es posible identificar relaciones causales, por lo que es importante realizar la

estimacion de un modelo probabilistico, en este caso un modelo logit ordenado.
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3.2.2. Ajuste en el analisis

Antes de presentar los resultados de la estimacion cabe recordar que la informacién se
obtuvo de la ENIGH 2014, encuesta elaborada con un disefio muestral complejo. El uso de
un disefio muestral complejo permite mejorar la fidelidad de los resultados al aumentar la
representatividad de los resultados, al tiempo que se reducen los costos. Empero, el uso
de este tipo de muestro trae consigo la necesidad de realizar ajustes de forma previa a
llevar acabo cualquier estimacién para evitar resultados sesgados. Los principales

elementos a ajustar son los siguientes (Escobar, Fernandez y Bernardi, 2012):

e Ponderacion: es el inverso de la probabilidad de que un hogar haya sido
seleccionado en la muestra; ajusta los parametros de la muestra a la poblacién. La
ponderacion se usa siempre que la seleccion de los individuos no es aleatoria. Evita

errores en la estimacioén y la aceptacion de hipétesis falsas.

o Estratos: los datos se presentan como muestras independientes que buscan mayor

homogeneidad, al especificar los estratos los errores disminuyen.

e Conglomerados (UPM): el uso de conglomerados disminuye la dispersion del
muestreo, pero lleva a que las observaciones no sean independientes. Esta

caracteristica evita que los errores sean demasiado bajos.

Asi, con la finalidad de obtener un analisis mas robusto y fiable se consideraron: la
ponderacion, los estratos y los conglomerados en la estimacién por medio del comando
svy* de STATA 12,

44 La pre instruccion svy de STATA es un conjunto de 6rdenes creadas para trabajar con muestras complejas (Escobar,
Fernandez y Bernardi, 2012).
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3.2.3. Resultados

El modelo estimado esta dado por la siguiente ecuacion:
Clase = ﬁlsexojefe + B,97Tupoegiaa + B3 edujefe + B4Sitoon + fszona + ﬁGtipo,wgar

+f,menor + Bgmayor + Boservgqa + Broredl + f1ired2 + i beneficios +u;  (3.1)

El modelo en general tuvo resultados satisfactorios. Los coeficientes estimados resultaron
estadisticamente significativos de manera individual; la probabilidad asociada a cada
estadistico t son menores a 0.05, exceptuando tres variables: g _edad2 que hace referencia
a los jefes de hogar que se encuentran en el grupo de edad de 20 a 29 afos, g_edad3 que
abarca a os jefes de hogar que tiene entre 30 y 39 afios y tipo_hog2 que se refiere a los

jefes de hogar viudos (véase cuadro 10).

Ademas, al Adjusted Wald Test arrojo una F con 22 grados de libertad con valor de 158.93
y un p-value de 0.0000, lo que significa que las variables son estadisticamente significativas
de forma conjunta al rechazarse la hipotesis de que los efectos de las variables

independientes son simultaneamente iguales a cero.

Al ser un modelo logit ordenado con una variable dependiente con tres categorias, del
modelo estima dos cut point o umbrales que marcan los niveles adyacentes de la variables
de respuesta. Es decir, el cut 1 es el punto de corte estimado en la variable latente utilizada
para diferenciar la clase baja a la clase media, cuando los valores de la variable predictora
se evallan sobre cero. Por lo tanto los hogares con un valor mayor o igual a 1.44 se
clasifican como clase media. El cut 2 es el punto de corte estimado en la variable latente
para diferenciar la clase media de la clase alta. Los hogares con un valor mayor o igual a

4.37 en la variable latente son parte de la clase alta.

Pero, como se menciond con anterioridad, los coeficientes estimados por si mismos no
expresan nada, por lo que es necesario realizar calculos adicionales. “El analisis al interior
de las variables se lleva a cabo comparando las probabilidades que resultan cuando la
variable toma sus (dos) respectivos valores dicotémicos con aquellos que ocurren en las

demas variables, manteniendo constante sus medias muestrales” (Huesca, 2003:49).
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Cuadro 10. Coeficientes del modelo logit ordenado

Modelo de probabilidad de pertenencia a las clases sociales en México, 2014

Variable Coeficiente t P>|t|
sexo_jefe -0.140 -2.09 0.04
g_edad2 0.374 1.65 0.10
g_edad3 0.352 1.58 0.1
g_edad4 0.447 2.02 0.04
g_edad5 0.664 297 0.00
g_edad6 0.755 3.19 0.00
g_edad7 1.027 4.07 0.00
edu_j2 0.469 6.44 0.00
edu_j3 0.933 12.73 0.00
edu_j4 1.623 18.1 0.00
edu_j5 3.044 32.45 0.00
sit_cond2 0.293 2.88 0.00
sit_cond3 0.327 413 0.00
zona -0.505 -6.22 0.00
tipo_hog2 -0.051 -0.85 0.40
tipo_hog3 0.554 6.6 0.00
menor -0.974 -17.96 0.00
mayor -0.407 -4.42 0.00
serv_salud 0.992 20.67 0.00
red1 0.379 7.1 0.00
red2 0.162 3.3 0.00
beneficios -0.708 -11.54 0.00
cut1 1.628 6.78 0.00
cut2 4.520 18.72 0.00

Fuente: Estimacion propia con los micro datos de la ENIGH 2000-2014. INEGI

Al igual que en el capitulo 2, el analisis lleva el siguiente orden: primero se exponen los
resultados sobre las caracteristicas del jefe del hogar seguida de las caracteristicas de los
hogares. Cabe recordar que los signos esperados estan indicados en el cuadro 4 del

capitulo anterior.

Asi, la interpretacion de los resultados se realizé usando los efectos marginales, los cuales
especifican el cambio en la probabilidad de pertenencia a cada una de las clases sociales
a medida que una variable explicativa tiene un cambio unitario (cambio discreto de 0 a 1,

en el caso de variables dicotomicas), manteniendo las demas constantes. Primeramente,
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la probabilidad de pertenecia de un hogar mexicano en 2014 a la clase baja fue del 55.3%,

a la clase media del 40.4% vy a la clase alta del 4.3%.

Caracteristicas de los jefes de hogar

La unica caracteristica del jefe del hogar que incide a la probabilidad de pertenencia a la
clase baja es la jefatura femenina, ya que, si el jefe del hogar es mujer, la probabilidad de
que un hogar pertenezca a la clase baja aumenta en 3.4 puntos porcentuales. Ademas, la
jefatura femenina disminuye en 2.9 puntos porcentuales la probabilidad de que el hogar sea
clase media y 0.6 puntos que pertenezca a la clase alta. Por lo tanto se cumple con la
hipétesis de que ser mujer aumenta la probabilidad de pertenencia a la clase baja al percibir
menores ingresos y por existir una amplia brecha de participacion laboral, lo cual se refleja

en la proporcién de jefaturas femeninas que existieron en 2014.

Respecto a la edad, los grupos de 20 a 29 y el 30 a 39 afios no son estadisticamente
significativos pero conforme aumenta la edad para la clase baja se reduce la probabilidad
de pertenencia y en el caso de la clase media y la clase alta aumenta la misma. Si bien, se
cumple el planteamiento de que independientemente del nivel educativo, los jefes de hogar
de mediana edad tienen menores probabilidades de pertenecer a la clase baja, se esperaba
que a partir de los 60 afios, la edad tuviera un efecto negativo. Esto implica que aunque la
edad del jefe de hogar aumente, su ingreso no disminuye de forma significativa como para
que la probabilidad de que pertenezca a la clase baja aumente, principalmente por dos
razones: en el caso de los hogares con mas integrantes al avanzar el ciclo de vida del hogar
en conjunto el numero de perceptores aumenta, al tiempo que las personas mayores tienen
acceso con mayor facilidad a programas sociales y aumenta el peso de las transferencias
lo que incluye los pagos por pensiones y jubilaciones. Ademas, de acuerdo con Cortés
(2002, citado por Tello, 2010) los hogares con menores ingresos tienden a tener jefes de
hogar mas jévenes: entre 21 y 40 afos y menos entre 41 a los 60 afos de edad. Del mismo
modo, Cervantes (1982) plantea que los hogares con menores ingresos tienden a ser mas

jovenes, situacion inherente al ciclo de vida y no precisamente al ciclo de ingresos.

Como se planted, conforme aumenta el nivel educativo del jefe del hogar disminuye la
probabilidad que el hogar pertenezca a la clase baja. En el caso de la clase media, el nivel
educativo que tiene un mayor efecto en la probabilidad de pertenencia a esta clase es el

bachillerato pues aumenta la probabilidad de pertenencia en 25.4 puntos porcentuales y
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por lo tanto el tener una licenciatura terminada o un grado superior incrementa la
probabilidad de pertenecer a la clase alta en 36 puntos porcentuales. Por lo tanto, las
oportunidades educativas se concentran en la clase alta, lo que implica que hay una relacion

directa entre el nivel educativo y la concentracion del ingreso (Cervantes, 1982).

La ultima de las caracteristicas de los jefes de hogar es la situacion conyugal, tanto la viudez
como el estar soltero, divorciado o separado disminuyen la probabilidad de pertenecer a la

clase baja, en relacién con estar casado.

Caracteristicas del hogar

La primera variable sobre las caracteristicas del hogar es la ubicaciéon en una zona rural o
en una urbana. Si el hogar se encuentra en una zona rural la probabilidad de que el hogar
pertenezca a la clase baja aumenta en 12.2 puntos porcentuales, reduce la probabilidad de
que el hogar sea clase media 10.3 puntos porcentuales y en 1.8 puntos que sea clase alta.
Por lo tanto, el ubicarse en una localidad urbana trae consigo un mayor acceso a actividades
econdmicas relativamente mejor remuneradas y una mayor facilidad de acceso a los
servicios basicos. Empero, pesar de que los hogares de clase baja son mayoritariamente
hogares rurales, Cervantes (1982) demostré que conforme disminuye la participacion del
sector rural, mayor es la concentracion del ingreso en el pais. Esto se debe a que en las

zonas rurales si bien, el ingreso promedio es menor esta menos concentrado.

Para el tipo de hogar se encontrd, que el hogar ampliado o compuesto no es
estadisticamente significativo para determinar la probabilidad de pertenencia a una clase
social. Mientras que el hogar unipersonal o corresidencia disminuye en 13.8 puntos
porcentuales la probabilidad de pertenecer a la clase baja y aumenta la probabilidad de que
el hogar pertenezca a la clase media en 11 puntos porcentuales y 2.8 puntos que sea de
clase alta. Esto concuerda con lo planteado con anterioridad ya que entre menor sea el
tamano del hogar mayor sera el nivel de bienestar alcanzado, CONEVAL (2014) demuestra
que al incrementar el tamarno de una familia en una persona, el porcentaje de poblacién en

situacion de pobreza aumenta en 15 puntos porcentuales.

En relacién con la presencia de nifios en el hogar, se encontré que si hay nifios menores
de 6 anos en el hogar la probabilidad de que el hogar sea de la clase baja aumenta en 23.6

puntos porcentuales, mientras que reduce la probabilidad que sea clase media en 19.5 y
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que sea de clase alta disminuye en 4.1 puntos porcentuales. De acuerdo con Cortés (2002,
citado por Tello, 2010) los hogares con menores ingresos son de mayor tamafio y tienden

a mostrar una mayor presencia de ninos menores de 12 afios.

La presencia de personas mayores también aumenta la probabilidad de pertenencia a la
clase baja en 9.9 puntos porcentuales y disminuye la probabilidad en 8.4 y 1.5 puntos
porcentuales que pertenezcan a la clase media y alta respectivamente. La presencia de
personas mayores en el hogar va relacionado con la tasa de dependencia. Este resultado
es consistente con lo planteado por Cervantes (1982), si bien las familias de menores
ingresos suelen ser mas jovenes, estas mismas tienen una mayor proporcién relativa a
tener personas mayores en el hogar cuyas remuneraciones son inferiores a sus ingresos
promedio. Lo que implica que entre mayor sea el porcentaje de personas mayores sera la

concentracion del ingreso.

A cerca del acceso a los servicios de salud, si el hogar tiene acceso a alguna institucion de
salud la probabilidad de que el hogar sea clase baja disminuye en 24.1 puntos porcentuales.
Si bien, el acceso a servicios de salud implica una mejora en el nivel de bienestar y esta
directamente relacionado la remuneracion percibida. Tello (2010) plantea que el acceso a
estos servicios depende en gran medida de la estratificacion social existente, al determinar
la calidad del mismo ya que el servicio recibido es notablemente distinto para aquellos
hogares con menores ingresos. Un ejemplo de la segmentacién existente es el programa
de seguro popular, el cual cuenta con una limitada capacidad de operacién y por lo tanto

profundiza la segmentacién en la atencion a la salud.

Este factor esta intimamente relacionado con la ubicacién del hogar pues si bien es claro
que los hogares urbanos tienen mayores probabilidades de tener mejores condiciones de
vida (lo que se refleja en una mayor probabilidad de que un hogar rural sea clase baja) en
relacién con el acceso a servicios basicos, las carencias de las comunidades rurales son
predominantemente alimentarias y de capacidades: principalmente salud y educacién, lo
que constituye a la pobreza rural un fendmeno estructuralmente distinto a la pobreza urbana

y que requiere de atencion distinta.

En cuanto al acceso a redes sociales, la red econdémica tiene un mayor efecto que la red
laboral. La primera red disminuye la probabilidad de que el hogar sea pobre en 9.4 puntos

porcentuales y la segunda la reduce en 4 puntos.
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Variable

sexo_jefe
g_edad?
g_edad3
g_edad4
g_edad5
g_edad6
g_edad7
edu_j2
edu_j3
edu_j4
edu_j5
sit_cond2
sit_cond3
zona
tipo_hog2
tipo_hog3
menor
mayor
serv_salud
red1

red2

beneficios

Cuadro 11. Efectos marginales

Clase baja Clase media
dy/dx dy/dx
0.034 -0.029
-0.093 0.076
-0.087 0.072
-0.111 0.090
-0.164 0.131
-0.186 0.146
-0.249 0.187
-0.117 0.095
-0.229 0.182
-0.374 0.254
-0.566 0.206
-0.073 0.059
-0.081 0.066
0.122 -0.103
0.013 -0.011
-0.138 0.110
0.236 -0.195
0.099 -0.084
-0.241 0.198
-0.094 0.077
-0.040 0.033
0.170 -0.144

Clase alta
dy/dx
-0.006
0.018
0.016
0.020
0.033
0.040
0.062
0.022
0.048
0.119
0.360
0.013
0.015
-0.018

-0.002
0.028
-0.041
-0.015
0.043
0.017
0.007
-0.026

*(dy/dx) Cambio discreto de la variable dicotémica de 0 a 1

Fuente: Estimacion propia con los micro datos de la ENIGH 2000-2014. INEGI

Por ultimo, la percepcidén de algun beneficio gubernamental aumenta la probabilidad de que

el hogar esté en la clase baja en 17 puntos porcentuales y disminuye la posibilidad de que

el hogar pertenezca a cualquiera de las otras dos clases. Aunque de acuerdo con Esquivel

(2015) las transferencias monetarias han logrado ser mejor focalizadas, a partir de la

estadistica descriptiva se identifica que 5.2% de los hogares de clase alta reciben algun

beneficio gubernamental. Esto concuerda con los resultados obtenidos por Huesca y

Calderdn (2015), cuyos hallazgos mostraron que no todos los programas de beneficios son

85



progresivos. Por ejemplo, para el programa Oportunidades se encontré una mejor
asignacion y progresividad en los hogares sin menores de edad, mientras que las
transferencias de becas mostraron una mayor incidencia en hogares con ingresos medios

e ingresos altos.

Asi, de acuerdo con las estimaciones realizadas, los factores que favorecen a que un hogar
pertenezca a la clase baja son: una jefatura femenina, ubicacion en la zona rural, la

presencia de menores y de personas mayores y el acceso a beneficios gubernamentales.

Por otra parte, los factores que tiene un mayor efecto positivo en la probabilidad de poder
obtener un mayor ingreso y por lo tanto pertenecer a la clase media o alta son: tener una
licenciatura o un grado superior, tener acceso a servicios de salud y que el jefe de hogar

tenga al menos 40 afios de edad.
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3.2.4. Probabilidades de pertenencia a una clase social en distintos

escenarios

Con el fin de examinar la probabilidad de pertenencia de los hogares a una clase social se
evaluo el efecto de las caracteristicas predominantes por clase, segun los resultados

obtenidos en el modelo econométrico y el analisis descriptivo (véase cuadro 12).

En el primer escenario se consideré la jefatura femenina, sin educacién, en una zona rural,
con menores, personas mayores, sin acceso a servicios de salud, sin acceso a redes
sociales y sin beneficios gubernamentales; condiciones que arrojaron una probabilidad de
pertenencia a la clase baja del 93.72%. Para el segundo escenario se consideré una jefatura
masculina manteniendo el resto de las variables constantes y se obtuvo que la probabilidad

de pertenencia a al clase baja disminuye al 92.84%.

Para el tercer escenario se consideraron las caracteristicas predominantes en el grueso de
la poblacién segun los resultados de la estadistica descriptiva: jefatura masculina, sin
educacién, casado, en una zona urbana, con nifios menores, personas mayores, acceso a
una red laboral y sin beneficios gubernamentales y acceso a servicios de salud. Estas
condiciones arrojaron una probabilidad de pertenencia a la clase baja del 91.69%, a la clase
media del 7.81% y a la clase alta del 0.5%. Paro los casos 4 y 5 se modificaron el nivel
educativo manteniendo el resto de las variables constantes. Se puede apreciar que
conforme aumenta el nivel educativo aumenta la probabilidad de pertenencia a la clase
media, es decir, en efecto entre mas elevado sea el grado educativo, mayor es el ingreso
percibido. Si el jefe de hogar tiene educacion secundaria la probabilidad de pertenencia a

la clase media es del 17.47%, aunque sea el nivel preponderante en la clase media.

Por otra parte, el tener una licenciatura incrementa al 56% la probabilidad de pertenecer a
la clase media y si ademas el hogar tiene acceso a servicios de salud (caso 6) dicha
probabilidad pasa al 61.53%.

Por ultimo, para el escenario 7 se consideré jefatura masculina, edad entre 50 y 59 anos,
con licenciatura, casado, en zona urbana, hogar nuclear sin nifios y personas mayores, con
acceso a redes sociales y sin beneficios de gobierno. Asi, 51.42% de los hogares
pertenecera a la clase alta; empero si la jefatura es femenina la probabilidad de que el hogar
sea clase alta pasa a ser del 47.93%. Esto implica que, el ser mujer incide de forma negativa

en el acceso a un mejor ingreso y que ademas la pertenencia a la clase alta no sélo depende
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Cuadro 12. Probabilidad de pertenencia a las clases sociales

Numero de escenario

Variables
Sexo del jefe del
hogar

Edad

Educacién
Situacion conyugal
Zona

Tipo de hogar
Menores

Mayores

Servicios de salud
Red econdmica

Red laboral

Beneficios
gubernamentales

Mujer

40 a 49 anos
Menos que

primaria
Casado
Rural
Nuclear
Si
Si
No
No
No

No

Hombre

40 a 49 anos
Menos que

primaria
Casado
Rural
Nuclear
Si
Si
No
No
No

No

Hombre

40 a 49 anos
Menos que

primaria
Casado
Urbano
Nuclear
Si
Si
No
No
Si
No

4

Hombre
40 a 49 anos
Secundaria

Casado
Urbano
Nuclear
Si
Si
No
No
Si
No

5

Hombre
40 a 49 anos
Licenciatura

Casado
Urbano
Nuclear
Si
Si
No
No
Si
No

Hombre
40 a 49 anos
Licenciatura

Casado
Urbano
Nuclear
Si
Si
Si
No
Si
No

Hombre
50 a 59 afios
Licenciatura

Casado
Urbano
Nuclear
No
No
Si
Si
Si
No

Mujer
50 a 59 anos
Licenciatura

Casado
Urbano
Nuclear
No
No
Si
Si
Si
No

Probabilidad
Clase baja
Clase Media
Clase alta

93.72
5.91
0.37

92.84
6.73
0.42

91.69
7.81
0.50

81.26
17.47
1.26

34.45
56.00
9.55

16.31
61.53
22.15

4.98
43.60
51.42

5.68
46.39
47.93

Fuente: estimacion propia con los micro datos de la ENIGH 2000-2014, INEGI.
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del nivel educativo que fue la variable a la que se tuvo un mayor énfasis, pues para el ultimo

escenario la probabilidad de ser de clase baja es muy cercana: 46.39%.

En resumen, los resultados de escenarios 1, 2, 7 y 8 muestran que el sexo del jefe del hogar
tiene una relacién directa con la probabilidad de pertenencia a la clase baja y por lo tanto a
percibir un menor ingreso, a pesar de tener un mayor nivel educativo y tener acceso a redes

sociales y servicios de salud.

Finalmente, el analisis de escenarios permitié conocer la probabilidad de pertenencia a una
clase social de diferentes tipos de hogar al contextualizarlos segun caracteristicas
seleccionadas. Estos resultados sugieren que al considerar elementos particulares la
probabilidad de un hogar puede cambiar. Asi, de acuerdo con las estimaciones realizadas,
los factores que favorecen a que un hogar pertenezca a la clase baja son: una jefatura
femenina, ubicacion en la zona rural, la presencia de menores y de personas mayores y el

acceso a beneficios gubernamentales.

La incidencia mayor de la clase baja en las areas rurales que en las urbanas, en los ultimos
afnos se ha asociado a procesos de segregacion residencial y exclusion sociocultural. A la
par que un menor ingreso se asocia a procesos de segregacion espacial y fragmentacion
del espacio urbano, su reduccion requiere perspectivas de andlisis mas complejas vy

abordajes multidimensionales en materia de politica publica.

Por otra parte, los factores que tiene un mayor efecto positivo en la probabilidad de poder
obtener un mayor ingreso y por lo tanto pertenecer a la clase media o alta son el tener una
licenciatura o un grado superior, tener acceso a servicios de salud y que el jefe de hogar
tenga al menos 40 afios de edad. Especificamente, esta condicion se acentua cuando no
hay nifos pequefios en el hogar o personas mayores a pesar de que la jefatura sea
femenina. El factor del género, muestra en este caso claramente que la incidencia de clase
baja es mayor en las mujeres que en los varones. Desde luego las edades acentuan las
brechas, que segun Caeteano y Armas (2015) son disparidades laborales entre mujeres y
varones (de acceso y salariales), solo se pueden reducir con menores cargas de trabajo

domeéstico y de cuidados no remunerado, entre otras brechas que aun deben ser acortadas.
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3.3. Conclusiones

En este capitulo se presentd en la primera parte el analisis del coeficiente de Gini y el indice
de polarizacion PECR para dos y tres grupos de ingreso en México de 2000 a 2014. De
acuerdo con las estimaciones realizadas se muestra que el coeficiente de Gini tuvo una
tendencia decreciente del afio 2000 al 2006, que cambia de 2008 a 2014. Sin embargo, el
comportamiento para la distribucion bimodal y la multimodal no fueron iguales, a pesar de
que ambas distribuciones son sensibles a las transferencias en la parte baja de la

distribucion y se evaluaron con los mismos valores para los parametros considerados.

La distribucién bimodal mostré un comportamiento mas sensible al nivel de aversién a la
polarizacion que depende de la nocion de dispersion: menor dispersion implica mayores
niveles internos de identificacion siendo B lo que marca la diferencia con la desigualdad
medida por el coeficiente de Gini. Cabe destacar que la poblacién mostré un cambio
marginal en términos de concentracion, razén por la que el nivel de desigualdad no se
modifica, pero, la reduccién de la bipolarizacién fue resultado del aumento del sentimiento
de identificacién “dentro” de los grupos de ingreso, el cual fue acompafnado de la reduccion

del sentimiento de alienacion “entre” grupos.

Mientras que para la distribucion multimodal no mostro tal sensibilidad al nivel de aversion
a la polarizacion, a pesar de arrojar mayores niveles de alienacion. En gran medida se debe
a que al evaluarse con un mayor niumero de grupos en la distribucion, los cambios de un
ano respecto al otro son menores, lo que implica cambios menos pronunciados pero si una

mayor sensibilidad a los cambios relativos en la concentracion por grupos.

Esto se ve reflejado en que existe una distribucién bimodal del ingreso que se ha
acrecentado a pesar de que la desigualdad disminuye, los afios en los que la desigualdad
y la bipolarizacion tuvieron cambios en la direccion opuesta fueron los mismos en los que
la clase media disminuy6 su participacion relativa. Manteniendo el mayor efecto sobre los
indices el que resulta del desplazamiento de la clase alta a la clase baja y por lo tanto los
indices muestran el mismo sentido que las modificaciones en la participacion de la clase

baja.

Por otra parte, en este capitulo también se presentd el analisis estadistico y econométrico
de la polarizacién en el ingreso corriente monetario en México para 2014, afo para el que

el nivel de polarizacion y desigualdad fue el mas elevado. El analisis estadistico consistid
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en la revisién de las principales caracteristicas del jefe de hogar y de los hogares mismos

en relacion con la clase social a la que pertenecen.

Esta parte mostré que en la clase baja los jefes del hogar son en su mayoria hombres, de
mediana edad (40 a 49 afos) sin educacién basica y casados. Siendo la educacion y la
edad las principales caracteristicas con los jefes de hogar de la clase media y la clase alta.
Para la clase media, el estrato con mayor participacién relativa en la edad es de los 40 a 49
afios, predomina la educacién secundaria y para la clase alta la licenciatura y la edad entre
50 y 59 afos.

Adicionalmente, el modelo estimado arrojé que en 2014 la probabilidad de pertenecia de
un hogar mexicano en 2014 a la clase baja fue del 55.3%, a la clase media del 40.4% y a
la clase alta del 4.3%. Los factores que favorecen a que un hogar pertenezca a la clase
baja son: una jefatura femenina, ubicacién en la zona rural, la presencia de menores y de
personas mayores y el acceso a beneficios gubernamentales. En contraparte los factores
que tiene un mayor efecto positivo en la probabilidad de poder obtener un mayor ingreso y
por lo tanto pertenecer a la clase media o alta son el tener una licenciatura o un grado
superior, tener acceso a servicios de salud y que el jefe de hogar tenga al menos 40 afnos
de edad.

Por ultimo, se evalué la probabilidad de pertenencia a una clase social de diferentes tipos
de hogar al contextualizarlos segun caracteristicas seleccionadas. Entre las caracteristicas
evaluadas, si bien destaca el sexo del jefe del hogar entre la clase media y la clase baja se
muestra como un determinante en la obtencion directa de un mayor ingreso, cuando se
trata de la clase media en relacion con la clase alta es la presencia de menores y personas
mayores en el hogar el elemento que aumenta la probabilidad de que el hogar sea clase

media y no alta.
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Conclusiones generales

La importancia del estudio de la distribucion del ingreso es que funge como un indicador de
dinamismo y eficiencia en la economia respecto a la asignacién entre los individuos. La
existencia de la pobreza, desigualdad y polarizacion, dificulta que el pais pueda alcanzar
un desarrollo sostenible. La desigualdad intensifica las brechas existentes entre las clases
sociales, situacion que impacta en el proceso de polarizacion y con ello aumenta la

inestabilidad econdémica y politica.

El objetivo principal de esta tesis fue realizar una medicion formal de la polarizacién del
ingreso corriente monetario en México de 2000 a 2014 y determinar los factores que

incidieron en los niveles de polarizacién en 2014.

Para ello fue necesario revisar la medicién de la desigualdad de forma previa. En esta parte,
cabe destacar que el uso de medidas de desigualdad no solo se ha utilizado para explicar
la concentracién del ingreso de una poblacidn, sino también como una medida de
concentraciéon de atributos. Sin embargo, el fin Ultimo de las medidas de desigualdad es
valorar el grado de equidad existente, mientras que la medicion de la polarizacion amplia el
estudio de la desigualdad del ingreso al medir el grado en que una poblacién tiende a
concentrarse alrededor de una o varias medias. Esto implica que la medida de polarizacion
considera tanto una nocion de desigualdad como la nociéon de igualdad. La principal
diferencia entre polarizacién y desigualdad es que la homogeneidad entre los miembros de

un mismo polo aumenta la importancia de la heterogeneidad entre los individuos.

La polarizacion del ingreso se basa en la existencia de un antagonismo promedio generado
por la combinacién de la alienacion y la identificacion, a diferencia de la bipolarizacién que
es una funcion de las distancias a partir de la media. De acuerdo con la estimacion
realizada, cuando la polarizacion se trata a partir de una distribucién bimodal, el
comportamiento del indice de polarizacion es mas sensible al nivel de aversién a la
polarizacion que depende de la nocion de dispersion: menor dispersion implica mayores
niveles internos de identificacién siendo B lo que marca la diferencia con la desigualdad
medida por el coeficiente de Gini. Cabe destacar que la poblacion mostré un cambio
marginal en términos de concentracion, razon por la que el nivel de desigualdad no se

modifica, pero, la reduccién de la bipolarizacién fue resultado del aumento del sentimiento
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de identificacién “dentro” de los grupos de ingreso, el cual fue acompafado de la reduccion

del sentimiento de alienacién “entre” grupos.

Mientras que la distribucién multimodal no mostré tal sensibilidad al nivel de aversion a la
polarizacioén, a pesar de arrojar mayores niveles de alienacién. En gran medida se debe a
que al evaluarse con un mayor niumero de grupos en la distribucién los cambios de un afo
respecto al otro son menores, lo que implica cambios menos pronunciados pero si una

mayor sensibilidad a los cambios relativos en la concentracion por grupos.

Esto se ve reflejado en que existe una distribucién bimodal del ingreso que se ha
acrecentado a pesar de que la desigualdad disminuye, los afios en los que la desigualdad
y la bipolarizacién tuvieron cambios en la direccion opuesta fueron los mismos en los que
la clase media disminuyé su participacion relativa. Manteniendo el mayor efecto sobre los
indices, el que resulta del desplazamiento de la clase alta a la clase baja y por lo tanto los
indices muestran el mismo sentido que las modificaciones en la participacion de la clase

baja.

En esta linea, los resultados obtenidos muestran que el comportamiento del coeficiente de
Gini respecto al indice de polarizacion PEGR para dos y tres grupos de ingreso en México
de 2000 a 2014 depende el nivel de aversidn a la polarizacién. De acuerdo con las
estimaciones realizadas se muestra que el coeficiente de Gini tuvo una tendencia
decreciente del ano 2000 al 2006, que cambia de 2008 a 2014, sin embargo de acuerdo
con la medicion de la polarizacion del ingreso la distribucion del ingreso no tuvo mejoras

significativas, e incluso para el segundo periodo mencionado se deterioré en mayor medida.

De acuerdo con BM (2016), desde el 2003, cerca del 75% del total de la reduccién de la
desigualdad se explica por el crecimiento econémico, en lugar de redistribucion. Lo que se
refleja en el desplazamiento de los hogares hacia la parte baja de la distribucion del ingreso,
al pasar la clase baja en el afio 2000 del 50.53% al 54.79% en el 2014, afio en que se
muestra el mayor nivel de polarizacion y desigualdad del periodo de estudio. Mostrando asi
que a pesar de tener un efecto positivo, el crecimiento no es suficiente para disminuir los
niveles de pobreza. Mientras que actualmente las condiciones econdmicas siguen
empeorando y pueden anticiparse mayores presiones sobre la desaceleracion de los
avances sociales obtenidos antes de 2008. Lo que permite aceptar la hipétesis planteada

inicialmente sobre el comportamiento de la polarizacién respecto al de la desigualdad.
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Por otra parte, el analisis estadistico mostré que en la clase baja los jefes del hogar son en
su mayoria hombres, de mediana edad (40 a 49 afios) sin educacién basica y casados.
Siendo la educaciéon y la edad las principales caracteristicas de los jefes de hogar que
indicen en la clase media y la clase alta. Para la clase media, el estrato con mayor
participacion relativa en la edad es de los 40 a 49 anos, predomina la educaciéon secundaria
y para la clase alta la licenciatura y la edad entre 50 y 50 afios, lo que cumple con el
planteamiento de Cervantes (1982) respecto a que las familias mas jévenes tienen menores
ingresos y que ademas existe una relacion directa respecto a la concentracion del ingreso

y la educacion.

Adicionalmente, el modelo estimado arrojé que en 2014 la probabilidad de pertenencia de
un hogar mexicano en 2014 a la clase baja fue de 55.3%, a la clase media de 40.4% y a la
clase alta de 4.3%. Los factores que favorecen a que un hogar pertenezca a la clase baja
son: una jefatura femenina, ubicacion en la zona rural, la presencia de menores y de

personas mayores y el acceso a beneficios gubernamentales.

En contraparte los factores que tiene un mayor efecto positivo en la probabilidad de poder
obtener un mayor ingreso y por lo tanto pertenecer a la clase media o alta son el tener una
licenciatura o un grado superior, tener acceso a servicios de salud y que el jefe de hogar

tenga al menos 40 afos de edad.

Asi, varios hogares (o individuos) perteneceran a cierta clase de grupo precisamente por
su alienacién hacia otra caracteristica y en ese caso, se podra argumentar que dicho
atributo explica en mayor medida el nivel observado de bi-polarizacién, lo que permite
identificar cual seria el mas relevante asi como también describir las tendencias especificas

para cada uno en el tiempo.

Para finalizar, considero que en definitiva, la importancia del estudio de la distribucion del
ingreso, la polarizacion, la desigualdad y la pobreza ha tomado una mayor relevancia para
la economia, por su incidencia en el crecimiento y desarrollo econémico. Sin embargo, la
escasa movilidad social, traducida como una escasa probabilidad de poder percibir un
ingreso mayor, se traduce como pérdida de bienestar e intensificacion de brechas entre los
hogares mexicanos y que se transforma en una fuente de conflicto creciente que requiere

de una solucién eficaz y rapida.
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Si bien, esta solucion de acuerdo con Esquivel (2015), es mejorar la distribucion del ingreso
en el pais por medio es la incidencia de politica fiscal para los hogares con mayores
ingresos que vaya acorde con objetivos de mediano y largo plazo, debe de realizarse de
forma conjunta con la aplicacion de politicas sociales que reconozcan las carencias de
bienes y servicios en los sectores mas pobres. Actualmente, la politica fiscal en México es
insuficientemente progresiva, ya que el disefio de la estructura impositiva tiende a favorecer
alas personas que mas perciben y cuyas fuentes de ingreso son gravadas a tasas inferiores

a las de las personas de ingresos bajos o medios.

Ademas, a pesar de haber logrado ya una mejor focalizacion del gasto social, de acuerdo
con los datos usados hay hogares pertenecientes a la clase alta que perciben beneficios
gubernamentales, lo que implica que debe buscarse mejorar en términos de focalizacion y
la cobertura de necesidades especificas de la poblacion en términos sectoriales como
regionales. Es decir, el gasto debe identificar las prioridades en materia de educacion, salud
y acceso a servicios basicos que requiere la poblacion. Debe garantizar también que estos
servicios tengan un minimo de calidad. En todo momento se debe tener en mente no sélo
la magnitud del beneficio social que puede generar, sino también su componente
redistributivo. Asi, el gasto publico podria orientarse, en una primera instancia, a mejorar
cualitativamente las condiciones en las que ofrece los servicios de educacion y salud, asi
como abocarse a garantizar la existencia de un piso minimo deseable en la provisién de

estos servicios

Se debe de tener en consideracion que si bien el objeto de estudio de esta investigacion
fue centrado a nivel nacional, el nivel de agregacion de los datos no muestra que al interior
de cada entidad también existen diferencias sustanciales respecto a la distribuciéon del
ingreso y la polarizacién, que son importantes revisar. Por lo que una linea de investigacion
futura es el estudio de la bipolarizacién del ingreso a nivel regional e incluso estatal, con la
finalidad de precisar las caracteristicas predominantes por regién y asi lograr plantear una
politica publica acorde a las necesidades de la poblacion para asi poder concretar una

mejora sustancial en la distribucion del ingreso.
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Anexo

Anexo 1. Coeficiente de Gini del ingreso corriente monetario en México, 2000-2014

Estimacion Desv'iacién Limite inferior Limite superior
estandar
2000 0.542 0.010 0.522 0.562
2002 0.517 0.007 0.503 0.531
2004 0.517 0.007 0.503 0.531
2006 0.511 0.005 0.502 0.520
2008 0.531 0.013 0.505 0.557
2010 0.506 0.005 0.497 0.515
2012 0.534 0.012 0.511 0.558
2014 0.547 0.025 0.498 0.596

Fuente: Estimacion propia con los micro datos de la ENIGH 2000-2014. INEGI

Anexo 2. Descomposicion del coeficiente de Gini: indice PER (k = 2)

Anos Gini (f) Gini (p*) Error Entre Dentro
2000 0.542 0.477 0.121 0.879 0.121
2002 0.517 0.455 0.121 0.879 0.121
2004 0.517 0.453 0.124 0.876 0.124
2006 0.511 0.448 0.123 0.877 0.123
2008 0.531 0.465 0.124 0.876 0.124
2010 0.506 0.442 0.126 0.874 0.126
2012 0.534 0.469 0.122 0.878 0.122
2014 0.547 0.483 0.117 0.883 0.117

Fuente: Estimacion propia con los micro datos de la ENIGH 2000-2014. INEGI

Anexo 3. Descomposicion del coeficiente de Gini: indice PER(k = 3)

Anos Gini (f) Gini (p*) Error Entre Dentro
2000 0.542 0.398 0.266 0.734 0.266
2002 0.517 0.380 0.264 0.736 0.264
2004 0.517 0.377 0.271 0.729 0.271
2006 0.511 0.374 0.267 0.733 0.267
2008 0.531 0.387 0.272 0.728 0.272
2010 0.506 0.367 0.274 0.726 0.274
2012 0.534 0.391 0.267 0.733 0.267
2014 0.547 0.405 0.258 0.742 0.258

Fuente: Estimacion propia con los micro datos de la ENIGH 2000-2014, INEGI.
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Anexo 4. Distribucion del ingreso corriente monetario por clases sociales

indice PESR (p *,k = 3,)

Ano Clase baja Clase media Clase alta

2000 50.53 36.19 13.28

2002 50.05 35.84 14.10

2004 50.98 35.71 13.31

2006 49.89 36.05 14.06

2008 50.81 36.26 12.92

2010 48.99 36.78 14.23

2012 51.19 36.01 12.80

2014 54.79 34.76 10.46

Fuente: Estimacion propia con los micro datos de la ENIGH 2000-2014, INEGI.
Anexo 5. Medicion de la pobreza en México: 2010-2014 (%)
Indicadores 2010 2012 2014
Poblacién en situacién de pobreza 46.1 455 46.2
Poblacién vulnerable por carencias sociales 28.1 28.6 26.3
Poblacién vulnerable por ingresos 5.9 6.2 71
Poblacién con al menos una carencia social 74.2 741 72.4
Poblacién con ingreso inferior a la linea de bienestar 194 20 20.6
Poblacién con ingreso inferior a la linea de bienestar minimo 52 51.6 53.2
Indicadores de carencia social

Rezago educativo 20.7 19.2 18.7
Carencia por acceso a servicios de salud 29.2 21.5 18.2
Carencia por acceso a la seguridad social 60.7 61.2 58.5
Carencia por calidad y espacios de vivienda 15.2 13.6 12.3
Carencia por acceso a servicios basicos de vivienda 229 21.2 21.2
Carencia por acceso a la alimentacion 25.8 23.3 23.4

Fuente: CONEVAL, 2016
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Anexo 6. Estadistica descriptica de las variables utilizadas en el modelo

. Observaciones . ..
Observaciones Desviacion

Variable muestra muestra Media estandar Min
ponderada

clase 19,479 31,671,002 1.56 0.68 1

sexo_jefe 19,479 31,671,002 0.26 0.44 0 1
grupo_edad
2 19,479 31,671,002 0.10 0.30 0 1
3 19,479 31,671,002 0.20 0.40 0 1
4 19,479 31,671,002 0.25 0.43 0 1
5 19,479 31,671,002 0.19 0.40 0 1
6 19,479 31,671,002 0.14 0.34 0 1
7 19,479 31,671,002 0.11 0.32 0 1
edu_jefe
2 19,479 31,671,002 0.21 0.41 0 1
3 19,479 31,671,002 0.28 0.45 0 1
4 19,479 31,671,002 0.14 0.35 0 1
5 19,479 31,671,002 0.13 0.33 0 1
sit_con
2 19,479 31,671,002 0.11 0.31 0 1
3 19,479 31,671,002 0.18 0.39 0 1
zona 19,479 31,671,002 0.22 0.41 0 1
tipo_hogar

2 19,479 31,671,002 0.25 0.43 0 1
3 19,479 31,671,002 0.10 0.30 0 1
menor 19,479 31,671,002 0.49 0.50 0 1
mayor 19,479 31,671,002 0.21 0.41 0 1
serv_salud 19,479 31,671,002 0.48 0.50 0 1
redl 19,479 31,671,002 0.24 0.42 0 1
red2 19,479 31,671,002 0.57 0.49 0 1
beneficios 19,479 31,671,002 0.29 0.45 0 1

Fuente: Estimacion propia con los micro datos de la ENIGH 2014. INEGI.
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