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INTRDflUCCION 

La escase¿ relativ<l de estudios en torno a la economia 
estadounidense, ne 1980 a 1988, hace necesaria la elabora­
ción del nresP-nte trab~jo, para efectuar un análisis más 
int~gral ~ob~e la mismd, que tienda a distinguirlo de la 
gran variedad de artículos, ensayos, antologías y mono­
grafíüs que abordan ciP.rta tópico o punto al respecto, pero 
que no integran por sus características propias, los puntos 
elementales de un trabajo de tesis. 

Este documenta parte de un marco tedrico que trata no 
sólo de analizar la generación de riqueza, sino también su 
distribución; que analiza la evolución económica del perio­
do, a~i coma de resultados obtenidos por la estrategia ins­
trumentada para atacar la crisis en Estados Unidos bajo una 
concepci6n neoconservadora considerada coma 11 revolucionaria'1 

por los años en que estuvo archivada en la vida económica, 
político y social de este país. Dicha concepciOn resulta 
significativa si consideramos sus repercusiones sobre la 
sociedad norteamericana, que se ha destacado como una naci6n 
donde el estado benefactor registró los más grandes hechos, 
tanto en el ámbito teórico-uconómico como en la instrumenta­
ci6n de políticas con un gran significado neokeynesiano. 

Cabe destacar que la importancia relativa de la econo­
mía estadounidense dentro del ámbito internacional sigue 
siendo determinante para entender el entorno de la economía 
mundial. Su evolución ha sido un factor decisivo en la con­
figuración y desarrollo del sistema capitalista mundial y en 
cierta medida ha repercutido en el bloque de las economías 
socialistas, sobre todo a partir de mediado~ do la década de 
los 70's, cuando la crisis del sist~ma capitalista se inter-

;:~ i~n~~~ z~r ist: =~~~~~~~r=~t=~o~J~i~=~:;a s~e d~~~ i~~h~~~=s ~ez 
La relación que este país tiene con los paises desarro-

1 lados y subdesarrollados, es determinante para comprender a 
su vez las causas del desarrollo o crisis de las mismas. 

Para el caso de Mé~ico resulta determinante el compor­
tamiento de esta economia, pues tradicionalmente éste ha 
sido un factor externo de crecimiento económico y de desa­
rrollo industrial. 

Por lo tanto, la imrortancia del preGente trabajo re­
suJ ta cada vez más imprescindible, y sienta lqs bases para 
la realización de futuras investigaciones sobr~ la economía 
norteamericana y sus efectos sobre el ~mbito internacional. 

Este trabajo de investigación demuestra en el primer 
capitulo apoyado en los enfoques de Lichten~zteJn, AceittJno 
y los análisis de Kalecky, la racionalidad que existe en 



tOda política económica siempre y cuando sea "... interpre·· 
tada no como una politica autónoma o teCrica del Estado, 
sino como un proceso de decisiones históricamente condicio­
nado por relaciones sociales de producciCn y de un poder'' 
<1). 

En el capitulo segundo se analizan los factores que 
incidieron en el desarrollo econCmico de los Estados Unidos 
que impactaron en forma determinante el entorno actual de 
dicho país. 

En el tercer capitulo se presenta el diagnostico ofi­
cial del deterioro de la situaciCn econdmica de Estados Uni­
dos, asi como los medios por los cuales se plantea su recu­
peraciDn. 

En el cuarto y quinto capitulo se presenta en forma 
detallada, los resultados econOmicos logrados con respecto a 
las metas planteadas por la administración Reagan, durante 
los períodos presidenciales de 1981-1984 y 1985-1988 respec­
tivamente. 

En el siguiente capitulo se detallan las repercusiones 
que durante la Reaganomia tuvo la política económica sobre 
el entorno econCmico, político y social, para determinar su 
racionalidad y posición de clase, y de este modo •• .•. com­
prender el papel que éstas ciertamente cumplen en la lógica 
del desarrollo y funcionamiento de economias estructuralmen­
te ( •.• ) oligopólicas, aun a despecho de las creencias de 
sus hacedores, pero no de los intereses de aquellas fuerzas 
sociales y políticas que las promueven" <2>. 

Finaliza esta investigaciOn presentando las conclusio­
nes y previsiones a corto plazo que el desarrollo de las 
políticas económicas instrumentadas tuvieron sobre la econo­
mía estadounidense durante el periodo de análisis. 



JNTRDDUCCJON. NOTAS Y PIES DE PAGINA. 

111.- Lichtensztejn, Samuel. "Sobre el Enfoque y Perfil 
de las Políticas de E~tabilizaciOn en América 
Latina.•• En ''Lecturas de Política Econ6mica.'' 
Mé•ico. Ediciones de Cultura Popular. 1985. Pag. 
377. 

<2>.- Ibid. Pag. 379. 



CAPITULO I 

MARCO TEORICO - CONCEPTUAL 

La economía norteamericana ha sufrido en los últimos 
años cambios sustanciales en los campos social, económico y 
político, imprimiéndole serias modificaciones a los patrones 
de acumulación tanto al interior del pais como a escala mun­
dial. 

Dichos patrones de acumulación han estado auspiciados 
por la aplicación de políticas económicas encaminadas a es­
timular '' ••• una mayor concentración relativa del capital y 
provocando perdidas o depreciación parcial del valor de los 
medios de producción acumulados. Vale decir , disminuyendo 
el valor relativo del capital comprometido en el proceso 
productivo y alterando la distribución del producto social 
en provecho de las ganancias ••• ''CIJ traduciéndose en un em­
peoramiento de los términos en que se venia dando, durante 
las últimas décadas, la distribución del ingreso. 

11 
••• Es obvio pues, que los puntos cumbres del proceso 

económico ••• Cen Estados Unidos) •.. vistos a la luz de lo ocu­
rrido en sus ciclos de acumulación y producción aparecen 
intimamente vinculados a las orientacion~s que caracterizan 
las políticas económicas. 

Sin embargo, seria muy esquemático y hasta ingenuo cap­
tar estas políticas como respuesta mecánica a los desequili­
brios económicos, sin conjugarlos y articularlos con Ja pro­
blemática política en que se desenvuelven''(2) 

Esta problemática política la viene a 1·esolver la· ac­
ción ejecutora que juega el Estado en la aplicación y puesta 
en marcha de las políticas económicas,. para estimular la 
acumulación de capital. 

Y es en este punto en que la función del Estado asume 
un papel importantísimo, ya no sólo en la concepción de las 
políticas económicas, sino en la ejecución de las mismas, 
con el objetivo último de inclinar la balanza 
económico-politico y social hacia los grupos o sectores so­
ciales con los que se halla comprometido a fin de preservar 
y proteger la unidad estructural en la que se basan y de la 
que se desprende dicho poder. 

De este modo los grandes núcleos oligopólicos, percep­
tores de un nivel cada vez más elevado del ingreso nacional 
apoyaron y generaron no tan sólo la elección, sino también 
la reelección del presidente Ronald Reagan, bajo una concep­
ción teórica neoclásica propicia a sus intereses, y que bus­
ca en última instancia el estimulo y fomento a la inversión 
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privcida por diferentes medios, pero que se resumen en la 
obtenciOn de ganancias cada vez mAs altas. Así en materia de 
política econ6mica, las ~ .•• posiciones de cu~a neoclasico 
enfatizan la importáncia de los desequilibrios monetarios, 
la apertura al exterior, el impulso al procesa de acumula­
ci6n mediante incentivos a las utilidades de las empresas 
privadas y el ''libre juego de las fuerzas del merca­
do" ... "(3) 

Al.- EL REGRESO AL LIBRE JUEGO DE LAS FUERZAS DEL MERCADO 

Los teéricos neoclásicos conciben a la crisis norteame­
ricana como un proceso en el cual el Estado ha jugado un 
papel preponderante, ya que al intervenir en el mercado ha 
provocado una seria modificación en la asignación de los 
recursos, alterando la participación de los factores de la 
producción, modificando sus productividades marginales y 
afectando sus respectivas remuneraciones. Nás aun la inter­
vención del Estado ha generado con las políticas fiscales, 
por un lado, el aumento de las costos del capital, ya via 
impuestos o mediante medidas regulatorias, y por otro a oca­
sionado mediante sus políticas de bienestar un aumento de la 
demunda agregada y con esto una elevación de los niveles de 
inflacidn. Es pues que ' 1 ,~.el estancamiento y la baja de la 
productividad se deben a las elevadas tasas impositivas que 
frenan la innovación de las empresas y la productividad del 
trabajador, la Que aunado al exceso de regulaciones del mer­
cado (leyes antimonopolio, anticontamínantes, etc.) viene a 
frenar el crecimiento de la demanda agregada de la econo­
mia''(4) 

Esta contracción de la oferta agregada es generada por 
el aumento de los costos, desestimulando la inversí6n pro­
ductiva y desplazando ''el punto de equilibrio de mercado'' a 
una situación tal que hace que aumente el precia y decrezca 
la producción. Es decir que en el corto plazo, al contraerse 
la producción y mantenerse fija la demanda se genera un au­
mento generalizado de precios con una caída de la produc­
ciOn. A esto hay que añadir el aumento del desempleo provo­
cado por la caída de la inversión para apreciar, según esta 
concepcián, el efecto global que tiene la actividad estatal 
sobre el ámbito macroeconómico. 

Gráficamente observamos que en el punta en que el costo 
marginal se iguala al costo medio total, se da el punto de 
equilibrio de mercado, y esto es más que nada porque la 
'' ... curva de oferta es simplemente la suma horizontal de las 
curvas de coste marginal de las empresas''(5). 
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Con la implementación del impuesto, la curva de coste 
medio se despldZa hacia arriba, presionando a la elevación 
de la curva de coste marginal, lo cual se traduce en un des­
plazamiento de la curva de oferta, provocando una reducción 
de la cantidad ofrecida y generando un aumento de precios. 
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Esto provoca que en el largo plazo el impuesto se 
transfiera al precio del producto, lo cual se combina con la 
disminución en la producción de la industria asi como el 
aumento en las quiebras de las empresas que integran la o­
ferta industrial (b). Pero este efecto no sólo ocurre en el 
caso de los impuestos, sino en toda situación que afecte los 
costos medios de las empresas. Luego entonces, las perturba­
ciones tales como los impuestos, las regulaciones y la par­
ticipación estatal en la economía, generan desequilibrios en 
los costos, Y por ende en la formación de la oferta de mer­
cado. 

Pero el efecto que tiene la politica tributaria sobre 
los costos industriales en el largo plazo, son superables, 
no así el efecto que tiene la intervención del Estado sobre 
la demanda agregada. Al elevarse el gasto público en la eco­
nomía, se genera una presión adicional sobre los precios 
elevándolos aún más y reduciendo las expectativas de ganan­
cia de los inversionistas privados. 
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La contracción de la planta industrial es suplementada 
por el aumento del gasto público, presionando al alza la 
demanda agregada de D Q Dt, provocando un aumento en los 
precios, y manteniendo apenas al nivel anterior de la caida 
de la oferta, los niveles de producción, ya que los efectos 
del gasto público sobre la oferta es mediada por el ajuste 
de las curvas de Costo medio y de Costo marginal. Pasando 
dicho ajuste el punto de equilibrio de la intersección de D 
- Dl, al punto cituado entre DI - 01. El efecto inmediato 
del gasto público sobre la demanda agregada es el aumento 
adicional de los precios de Pl a P2 y la elevación de los 
costos marginales de la inversión privada, al pasar de Cmgl 
a Cmg2, y por ende aumentar los niveles de los costos tota­
les, traduciendose en una contracción de la oferta.global y 
en un empeoramiento de las espectativas del mercado. Dicha 
elevación de los costos medios de la iniciativa privada se· 
debe al efecto de las políticas fiscales y monetarias. De 
este modo, por ejemplo, si las autoridades aplican una polí­
tica monetaria expansionista a fin de reducir el desempleo, 
estimularan un desplazamiento a la derecha de la curva de 
demanda agregada. Pero el que la inversión privada no cuente 
con los recursos adicionales •· •.• para ofrecer la producción 
adicional que ahora exige el gobierno. Las empresas pueden 
acrecentar la producci6n y contratar más personal, pero el 
producto real de esos trabajadores extra disminuye. Para 
contrarrestar la perdida resultante en el producto real las 
empresas deben optar por pagar salarios nominales más bajos 
o elevar sus precios de venta. Na pueden contratar mano de 
obra a salarios inferiores, porque nadie esta dispuesto a 
trabajar a un salario menor que el que indicaban los niveles 
de precios y salarios nominales del año anterior, por lo 
tanto los precios suben" C?> 

En suma el Estado afecta la inversión privada, por un 
lado mediante políticas impositivas y monetarias tendiéntes 
a elevar los ingresos públicos, pero que repercuten en forma 
directa sobre los costos y por ende en los niveles de la 
actividad inversora, en la oferta y en el empleo que brindan 
los empresarios. De otro, a través del efecto que tiene el 
gasto público sobre la demanda agregada, al desestimular la 
inver5ión en los sectores objeto del gasto público, y el 
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~onsecuente efecto que tiene la elevación del costo de la 
fuerza de trabajo sobre 1os costos de la inversión. 

Este comportamiento del gasto p~blico ha hecho necesa­
rio la instrumentación de políticas encaminadas a restable­
cer el crecimiento económico en las diferentes áreas en que 
participa el Estado. Por tal razón, bajo esta concepción 
económica, se plantea: 

- Reducir las elevadas tasas de impuestos, particular­
mente a los ricos, esto es restringir al Estado 
impositivo 

- Reducir los gastos sociales, esto es, eliminar al 
Estado benefactor. 

- Eliminar todos los controles y regulaciones del mer­
cado, esto es, eliminar al Estada regulador. 

Finalmente, habiendo eliminado al Estado Keynesiano en 
su papel de regulador, benefactor y recaudador de impuestas, 
lo ~nico que se requiere para alcanzar ''el mejor de los mun­
dos posibles" es volver al liberalismo económico del 11 dejad 
hacer, dejad pasar•• que implica: 

- Libre mercado. 

- Libre empresa. 

Libre comercio internacional. 

- Finalmente la política monetaria: la contracción de 
la oferta monetaria a través de la vuelta el patr6n 
oro" CB> 

En la práctica, la instrumentaciOn de este tipo de po-
1 lticas en Estados Unidos tuvieron como estrategia central 
el control de la demanda mediante medidas fiscales y moneta­
rias que limitaron su expansión y con ésto presumiblemente, 
contrarrestar la inflación, elevar el empleo y estimUlar la 
inversión privada 

Bl.- LA RACIONALIDAD DE LA PDLITICA ECONOMICA. 

En contraposición con esta concepc1on, observamos que 
•• ..• la inflación es históricamente el producto lógico de una 
organización capitalista que tiende a conformar modos alta­
mente concentrados y oligopólicos de la producci6n, comer­
cialización y financiamiento; consolidar una progresiva ele­
vación técnica de sus componentes fijos en la composición de 
capital y a desarrollarse bajo la intensa gravitación· de 
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dete~r~inadas relaciones de dominación internas e internacio­
nales" (9). 

Por tanto la reducción de la inflación y el restableci­
miento de una economia de pleno empleo, no se podrá lograr 
con el mP.ro manejo de las políticas fiscal y monetarias, 
sino qL1e su riresenta como condici6n indispensable para di­
chos 11,gros la supresión de las contradicciones que surgen 
~n la~ relaciones productivas y distributivas. El proceso de 
monopolización de la economia, de hecho es el factor que 
permea en forma permanente dichas contradicciones, ya que 
son precisamente el surgimiento, desarrollo y consolidación 
de los monopolios, lo que provoca el aceleramiento de las 
disparidades en la asignación de los recursos, asi como en 
la distribución del producto social entre capital y trabajo. 

En contrapartida con la concepci6n que considera que 
'' ..• siempre que se condujeran apropiadamente la política 
monetaria y fiscal, y no se permitiera a la presión de la 
demanda axceder ciertos limites, la inflación de los 
salarios y precios seria contenida automáticamente por las 
fuerzas da mercado ( .•• )se acepta ahora, incluso por prime­
ros ministros conservadores, que el proceso inflacionario es 
provocado por el costo y no por la demanda'' (10). Es decir 
que mientras más elevados sean los costas, y para no dete­
riorar los niveles de ganancia, los propieta~ios del capital 
elevaran los precios, al punto tal en que se cubran los in­
crementos de los costos. Pero el que los salarios como parte 
fundamental de los costos aumente implicará, por tanta, una 
amenaza para la obtención de ganancias, traduciéndose por 
tanto en una elevaci6n de precios, '' .•. luego la distribucidn 
del ingreso entre los factores ganancia y salario es lo que 
determina los precios. Ello es tan obvio que no suscita nin­
gun~ discusión, toda vez quF el precio se compone de costo 
primo <salarios) más ganancia''(ll). 

Esta forma de determinar las ganancias por medio de los 
costos y los precios, lo define Kalecki como grado de mono­
polio, el cual se interpreta como 11 

••• el sobreprecio a que 
aspira el productor sobre el costo primo, más o menos miti­
gado por el sobreprecio con el que se conforman otros pro­
ductores que aspiran asi a tener una mayor participacidn en 
el mercado ... <es decir) ... el grado de monopolio es la parti­
cipaci6n de la ganancia y naturalmente el salario es el re­
ciproco del grado de monopolio, por la relación de materia­
les ,'l. salario" (12). 

Pero el grado de monopolio no es un concepto entendible 
fuera del marco de concentración y centralización de capi­
tal, ya que son precisamente este tipo de empresas las que 
al determinar su precio, en función de sus ganancias y sus 
costos, están influyendo de manera determinante sobre· el 
precio de mercado, y de este modo, empujando a las demás 
emprQsas a fijar su precio, y por ende sus ganancias, en los 
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términos que más convenga a la empresa lider. Por tanto una 
empresa con un alto grado de concentración al fijar sus ga­
nancias estará fijando sus precios, y con esto estará pre­
sionando a las demás empresas a reducir o ampliar las suyas, 
dependiendo de su grado de concentracl6n y centralizaci6n de 
capital, hasta el punto tal que sus costos no pongan en pe­
ligro sus niveles de ganancia. 

Esto obliga a las empresas a elevar su grado de monopo­
lio por diferentes medios, destacándose el que busca elevar 
la concentración y centralización de capital, asi se observa 
que •• ••• por ejemplo el grado de monopolio puede aumentar de 
esta manera debido a que la introducción de técnicas que 
incrementen la densidad de capital hagan ascender los costos 
de capital por unidad producida'' (13). Si bien esto estimula 
el aumento de capital por unidad producida, genera a su vez 
una reducción del salario con respecto a dicho capital uti-
1 izado, provocando una reducción de los costas, elevando los 
margenes de ganancia, modificando los términos de la distri­
bución del ingreso y aumentando la monopolización de la eco­
nomía. 

Pero las variaciones del grado de monopolio, no sólo 
•• .•• tienen importancia decisiva en la distribuci6n del in­
greso entre trabajadores y capitalistas, sino en ciertos 
casos también en la distribución del ingreso entre la propia 
clase capitalista. El aumento del grado de monopolio ocasio­
nado por la expansi6n de las grandes empresas da lugar a que 
las industrias en que éstas predominan absorban una propor­
ción mayor de los ingresos totales y las demás industrias 
una parte menor, es decir, el ingreso se distribuye de las 
empresas peque~as a las grandes•• <14> 

Las políticas económicas a este efecto, cobran una im­
portancia primordial, ya que, como se dijo en párrafos ante­
riores, buscaran orientarse hacia los sectores con los que 
se encuentre comprometida, y de este modo fomentar la eleva­
ción de su concentraciOn y centralización de capital y es­
timular el aumento de sus ganancias. Un ejemplo de esto es 
el comportamiento que muestra el gasto público norteamerica­
no, al fomentar las ganancias de los sectores relacionados 
con el aparato bélico-militar, ya que •• .•. el déficit 
presupuesta! ( .•. >permite a los capitalistas percibir ga­
nancias por encima de sus compras de bienes y servi­
cios ••. (ya que> ... del déficit presupuesta! el sector privado 
de la economía recibe más en forma de gastos gubernamentales 
de los que paga de impuestos ( ... ) la contraparte del défi­
cit presupuesta! es el aumento del endeudamiento del gobier­
no hacia el sector privado" (15). Se observa, de este modo, 
como el sector público tiende a beneficiar al sector privado 
ya mediante el pago de intereses sobre la deuda pública, ya 
via las reducciones de los impuestos a las empresas, promo­
viendo tanto una reducción de sus costos, como un aumento de 
sus ganancias. 
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El apoyo d~ las politicas econ6micas al aumento de los 
niveles de ganancia, estimula la elevación del grado de mo­
nopolio , de hecho, en periodos recesivos y ante la caída de 
la inversión privada, el Estado aumenta su gasto, y con esto 
se eleva el grado de monopolio, por otro lado en periodos de 
crecimiento, el gasto pJblico limita su expansión moderando 
la elevación de los niveles de ganancia y manteniendo a 
cierto nivel el grado de monopolio. ''En consecuencia, el 
grado de monopolio tiende a elevarse durante una depresión 
de la actividad eccnOmica general, y a volver a disminuir 
durante el periodo de auge" (lb). De hecho en el caso de 
Estados Unidos, buscará afectar presupuestalmente aquellos 
sectores que no pongan en peligro las ganancias empresaria­
les, tales como las transferencias de bienestar social, 
principalmente, sin descuidar rubros como son los pagos de 
intereses de la deuda pública o las transferencias asignadas 
al aparato bélico-militar. 

Ademas el Estado al aumentar su endeudamiento presiona 
al alza las tasas de interés, encareciendo el crédito dispo­
nible a la inversión privada, pero por otro lado, la eleva­
ción de las tasa de interés, aumentará los ingresos de los 
sectores acreedores del sector público. Con esto el efecto 
de la aplicación de politicas monetarias restrictivas sobre 
la inversión privada provocará un aumento en las quiebras y 
fusiones de las empresas con problemas de liquidez y que no 
cuentan con los recursos necesarios para financiarse, acele­
rando el proceso recesivo, y estimulando el aumento de la· 
concentración y centralización de capital; por el lado del 
pago de intereses, se estarA fomentando y estimulando las 
ganancias de los grandes sectores privados poseedores del 
capital. Por tanto, el aparato estatal busca, mediante sus 
políticas fiscales y monetarias, acelerar el proceso de acu­
mulación de capital, observándose que es 11 

••• en la lógica de 
las tendencias contradictorias y criticas de los patrones de 
acumulación y de dominación que debe buscarse el contenido y 
alcance de los ciclos inflacionarios y de estabilización. Es 
en esta perspectiva que cobran sentido las modalidades y 
fines de operar de la política económica; en ciertas cir­
cunstancias apoyada en las convicciones ideológicas y teóri­
cas de los responsables de su conducción, en otras, a pesar 
de éstos, pero nunca siguiendo una secuencia mecánica y li­
neal" 11?>. 

La politica econOmica por tanto, no se puede concebir 
sin la interrelación de las estructuras de poder con el apa­
rato productivo, y como esta interrelación se traduce en 
11 

••• la pr~ctica histórica de las fuerzas sociales sobre los 
procesos contradictorios de producciOn, apropiación y consu­
mo del excedente, en el marco de las leyes que configuran 
una nueva hegemonía de fuerzas sociales, o reproducir am­
pliamente las existentes•• <18>, para alcanzar las máximas 
ganancia5 de los sectores con los que se halla comprometida 
dicha unidad de poder, sin importar el crecimiento económico 
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como tal, sino como medio de acelerar la acumulaciOn de ca­
pital. 

Es pues que las medidas de política econOmica, no son 
técnicas que aplica el Estado para regular los desequili­
brios que presenta el aparato productivo y distributivo, 
sino que se entiende como la formulaciOn de decisiones ema­
nadas desde y referidas a un poder político constituido, 
cuya máxima expresiOn es el Estado. 11 En esta direcci6n, los 
objetivos económicos de la política económica están simultá­
neamente y estrechamente comprometidos con la preservación o 
la protección de la unidad estructural en la que se basan y 
de la que se desprende ese poder'' (19>. 

Este elemento que es preponderante en la determinación 
de las políticas econOmicas, es el que les imprime cierta 
continuidad a dichas políticas, a través del desarrollo his­
tOrico de las contradicciones que presenta una economía con 
un alto grada de monopolizaciOn. 

Por tanto, '' ••• el desarrollo de las políticas no puede 
verse como un recorrido en que alternan administraciones 
gubernamentales equivocadas e irracionales con administra­
ciones correctas o racionales. La racionalidad existe en 
toda política económica si se le interpreta no como una 
pr~ctica autónoma y técnica del Estado sino como un proceso 
de decisiones histOricamente condicionadas por relaciones 
sociales de producci6n y de poder'' (20). 

12 



CAPITULO J. NOTAS Y PIES DE PAGINA. 

Cl>.- LichtenszteJn, Samuel. ''Sobre el Enfoque y Perfil 
de las Políticas de Estabilización en América 
Latina.'' En ''Lecturas de Política Económica.'' 
México. Ediciones de Cultura Popular. 1985. Pag. 
375. 

<2>.- !bid. Pag. 370-371. 

<3>.- !bid. Pag.373. 

(4).- Villareal, René. ''La Contrarrevolución Moneta­
rista. Teoría, Política Económica e Ideología del 
Neolibelaismo ''•México. Edtl. Oceano.2a.Edicion. 
Pag. 105 

C5).- Ferguson, C. E. y Gould, J. P. ''Teoría Económica 11 

México. Edtl. F. C. E. 4a. Reimpresión.1982. Pag. 
299 

(6).- Para mayor información al respecto, consúltese el 
Capitulo 10. 11 Competencia y Monopolio''. Algunos 
Ejercicios Teóricos''. En Ferguson, C. E. y Gould, 
J. P. Op. Cit. Pag. 298. 

<?>.- Morley, Samuel A. y Méndez, Silvestre. "Inflaciún 
y Desempleo". México. Edtl. Interamericana. 1985. 
Pag.62. 

<O> • - Vi 11area1 , René. Op. Cit. Pag. 105 

<9>.- Lichtensztejn, Samuel. Op. Cit. Pag. 373-375. 

( 10) .- Kaldor, Nicolás. " Conflictos en los, Objetivos 
Econdmicos Nacionales ''.En '' Lecturas de Política 
EconDmica ".México. Ediciones de Cultura Popular. 
1985. Pag. 135-136 

<11>.- Sacrist~n Colas, Antonio. "InflaciOn, Desempleo, 
Desequilibrio Comercial Externo".México.CIDE.t983 
Pag.78. 

< 12> .- !bid. Pag. 83. 

(13>.- Kalecki, Michael.''Teoria de la Dinámica Econ6mi­
ca'1. México. F.C.E. 3a. Reimpresi6n. 1981.Pag.18. 

<l4l.- !bid. Pag. 19. 

<15).- !bid. Pag. 54. 

< 16) .- !bid. Pag. 18-19. 

13 



<17l.- Lichtensztejn, Samuel. Op. Cit. Pag. 377-378. 

C1B>.- Aceituno, Gerardo. 11 Lecturas de Política Econó­
mica''• MéMico. Ediciones de Cultura Popular.1985. 
Pag. 9 

(19>.- LichtenszteJn, Samuel. ''Enfoques y Categorías de 
la Política Económica''. En ''Lecturas de Politica 
Económica". México. Ediciones de Cultura Popular. 
1985. Pag. 22 

C20>.-Lichtensztejn, Samuel. "Sobre el Enfoque y Perfil 
de las Políticas de Estabilización en América 
Latina". Op. Cit. Pag. 277. 

14 



CAPITULO 11 

CARACTERIZACION DE LA CRISIS ECONOMICA 
ESTRUCTURAL DE LOS ESTADOS UNIDOS 

Al ANTECEDENTES 

La intensificación de la competencia extranjera, la 
acelerada exportación de capital estadounidense, el grado de 
monopolio alcanzado, el rapido crecimiento de las importa­
ciones y la aparición de desequilibrios en balanza comercial 
Alt•mente significativos, así como de saldos negativos en 
cuenta corriente hacia el final de la década de los 
setentas, evidencian la tendencia de la economía estadouni­
dense ha la crisis interna y de hegemonia económica y comer­
cial. 

Esta tendencia de la economía estadounidense se presen­
ta desde la segunda parte de la década de los sesentas y 
principios de los s•tentas, la cual debilitó a su vez al 
d~lar, símbolo de ~a fortaleza económica, financiera Y. polí­
tica de Estados Unidos. De hecho 11 

••• en el decenio de los 
setenta los Estados Unidos se vieron afectados por los fenó­
menos principales cuyos efectos han sido prolongados: la 
crisis monetaria que obligo en 1971 a desmontar todo el an­
damiaje que habra asegurado durante más de 25 años a las 
Estadas Unidos una posición de predominio en la economía 
mundial, al suspender la. convertibilidad del dólar, y la· 
presencia de la segunda recesión más grave en lo que ha co­
rrido del siglo y que coincidió además con el aumento del 
indice de inflación ••• 11 (1) 

La hegemonía del dólar americano permitió al capital 
Estadounidense rondar por el mercado mundial en busca de las 
inversiones más redituables, y los gastos militares en ul­
tramar del gobierno norteamericano se volvieron necesarios 
para hacer y conservar un mundo libre para el capital y las 
mercancias estadounidenses. 

Asi, uno de los rasgos distintivos del auge de posgue­
rra fue el rápido crecimiento del comercio internacional; 
sin embargo, conforme se eMpandió dicho comercio salieron a 
la superficie los problemas de competitividad industrial de 
los Estados Unidos¡ especialmente a partir del periodo 
1964-1965 la economía de este país, vivió una intensa ero­
sión de su posición económica internacional. 

Hacia 1973, los japoneses ya habían superado en materia 
de productividad a los productores estado~nidenses, en line­
as de industria pes~da y producción masiva, en ramas tales 
como acero, maquinari~ general, maquinaria eléctrica, equi­
pos de transporte y maquinaria de precisión; ramas donde los 
Estadas Unidos antes de 1965 había tenido una supremacía 
indisputada; específicamente en una rama importante como la 
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industria de maquinarias, donde Japón hacia los ochentas, ya 
se ubica por encima de Estados Unidos: en 1975 la economía 
nipona alcanza en esta actividad un 60Y. de la productividad 
norteamericana, pero para 1983, Japón es 25% mAs productivo 
que Estados Unidos. 

CRECIMIENTO DE LA PRODUCTIVIDAD EN 
PAISES DESARROLLADOS: 1950-78 

------------------------------------(-%-,-------------------
PA l S 1950-61 1963-73 1973-78 1950-78 

--------------ESTADOS UNIDOS 2.4 1.6 0.4 1.8 
JAPON 7.2 9.1 3.1 7.0 
ITALIA 5.2 4.3 3,2 4.6 
FRANCIA 4,7 4.5 2.B 4.3 
REINO UNIDO 2.2 3.3 0.9 2.3 

FUENTE: Cuadernos Semestrales: Estados Unidos Perspectiva 
Latinoamericana. "Economía Política y Política Económica de 
la Crisis Norteamericana". CIOE. Primer Semestre 1980. 

Así mismo, la baja productividad y declinación en el 
comercio internacional por parte de la economía estadouni­
dense, van de la mano, sobre todo en el area manufacturera, 
la cual sufrió un golpe mas rudo, probablemente porque esta­
ba más expuesta, relativamente, a la competencia internacio­
nal que el resto de la economía norteamericana. 

Los Estados Unidos han dejado de producir en gran medi­
da autos pequeños y depende sobre manera de las compañías 
subsidiarias o socios en el exterior en particular Japón y 
Corea; para 1988 el 17Y. de los automóviles vendidos en Oe­
troi t fueron producidos por compañías afines a Toyota, Nisan 
y Honda; esto significa que las importaciones controlaron 
40% del mercado interno, a pesar del proteccionismo y 90 mil 
empleos desaparecieran; además SOY. de los autos vendidas en 
Estados Unidos se producen ya en el exterior, ejemplo de 
ello, es la nueva asociación Toyota-General Motors en Cali­
fornia, que realiza básicamente trabajo de ensamble, 70% de 
la producción se realiza en el exterior; el resultado es que 
las importaciones en ralación al producto nacional bruto 
( PNB ) de Estados Unidos han pasado de un 4.4Y. en 1960 a 
6.2% en 1970 y llegan hasta un 11.lY. en 1980, mientras que 
la participación de las exportaciones es menor que el de las 
primeras en el PNB, provocando con ello la pérdida de un 
sinnúmero de empleos para los trabajadores estadounidens~s a 
cambio de la obtención de grandes ganancias externas por 
parte de las corporaciones norteamericanas. 
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Asimismo, desde finales de la década de les cincuentas, 
la economía estadounidense tuvo un patrón de crecimiento 
relativamente lento en sus fuerzas productivas, que a largo 
plazo significaría la erosi6n de su posición de dominio eco­
nómico; lo que es mas, la industria manufacturera perdió 
progresivamente su capacidad competitiva en el mercado in­
ternacional y la industria nacional disminuyó su atractivo 
como campo de inversiones: la transnacionalización de capi­
tal estadounidense refleja tanto la tendencia descendente de 
la tasa de ganancia social en Estados Unidos, como el 
surgimiento o prevalencia de oportunidades de inversión más 
rentables en otras economías <2>. 

En el mismo orden de ideas, el ritmo de crecimiento de 
la tasa de rendimiento general y de manufacturas norteameri­
canas tiende a decrecer paralelamente al descenso de las 
exportaciones y aumento de las importaciones,al mayor creci­
miento de la tasa de ganancia externa y a la intensificación 
del grado de monopolio alcanzado por la economía estadouni­
dense, así como por el constante y significativo gasto mili­
tar 131. 

ESTADOS UNIDOS: TASA DE RENDIMIENTO 
GENERAL V DE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA 

-----------------------------------¡-y,-i-------------
CONCEPTO CRECIMIENTO 

-----------------------T965-T976-T974-í975-197;-¡99¡-

TASA DE RENDIMIENTO 
GENERAL• 9.0 3.5 2.0 -o- -o- -o-

TASA DE RENDIMIENTO 
EN LA INDUSTRIA 
MANUFACTURERA•• 12.0 4,0 -o- 3,0 7.0 2.0 

FUENTE: Revista Trimestral. Brecha No.1. Publicación de Teo­
ría y Política, A.C. y de Coyoacan Otoño 1986. 

• Deducidos los impuestos y deflactada 
** Sin deducir impuestos,de los activos manufacturados 

deflactados, 

En cuanto a los costos de la hegemonía militar en la 
economía estadounidense éstos son parte inherente del proce­
so de reproducción de ésta y constituyen un instrumento de 
política económica anticíclica; más aún, Estados Unidos por 
ser la nación capitalista más poderosa en términos politices 
y militares ha tenido que asumir una parte desproporcionada 
de los costos de vigilar al mundo occidental, ya que é~tos 
se volvieron necesarios a partir de la Segunda Guerra Mun­
dial, para hacer y conservar un mundo libre para el capital 
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Y los artículos de origen estadounidense, ejemplo de ello, 
es la proporción que absorben los Estados Unidos de Nortea­
mérica en el gasto militar mundial: en 1950 concentra el 
31.7Y. de dicho gasto¡ para 1956 su participación sube a un 
4b.2Y. dentro del total mundial y aunque esta presencia se ve 
disminuida en los 70 1 5, el peso relativo sigue siendo mayor 
que el registrado por la Unión Soviética. 

ESTADOS UNIOOS:PRESENCIA EN EL 
GASTO MILITAR MUNDIAL. 1950-1984 ______________________ (_%_) _______________ _ 

A~OS E. U. U. R .S .s. 

1950 
1955 
1960 
1965 
1970 
1975 
1980 

31.7 
46.2 
43.6 
37.2 
35.5 
27.4 
25.5 

35.3 
27.4 
20.9 
22.9 
25.1 
24.1 
23.4 

FUENTE: World Armaments and disarment:Sipre 
Yearbook.1972, 1976. 1979. 1982. 1985 

BI EL GASTO DE DEFENSA 

Los gastos en armamentos han constituido, tanto en 
términos absolutos como relativos un enorme drenaje de re­
cursos financieros en la economía estadounidense, erosionan­
do aún más el potencial para el desarrolla de las fuerzas 
productivas y, en última instancia, la posición competitiva 
de la industria norteamericana. 

La gigantesca industria bélica improductiva constituye 
por tanto, un factor más que deteriora el poderío productivo 
de Estado Unidos y, a la vez, sin embargo le ofrece a muchas 
de las más grandes corporaciones la oportunidad de gigantes­
cas ganancias aseguradas. 

Se trata de una enorme area de la cual están excluidos 
los competidores extranjeros, ya que no se permite concursar 
por contratos gubernamentales; de esta forma el gobierno 
estadounidense virtualmente asegura las ganancias de todas 
las industrias que participan directa o indirectamente en la 
producción bélica. 
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El sector económico militar incluye a dos mil empresas 
industriales cuya producción principal está formada par con­
tratos del Pentágono. Estas empresas tienen características 
especiales1 a diferencia de las empresas productivas civiles 
típicas, maMimizan los costos y los compensan maximizando 
los subsidios del Gobierno Federal. 

Lo mAs grave, es que la maximización de castos de la 
economía militar se convierte en un modelo para los aumentos 
en los costos y precios de las operaciones civiles; esto es 
asi debido a que la capacidad para contrarrestar los aumen­
tos de castos mediante el mejoramiento en los métodos de 
trabajo y de nuevos equipes disminuyó a medida que los re­
cursos de capital y tecnología de la Nación fueron canaliza­
dos en gran medida hacia los militares (los Estados Unidos 
han utilizado durante más de 25 años, las tres cuartas par­
tes del Gasto Federal anual para nuevas investigaciones y 
desarrollo en la rama militar>. Las empresas que ya no pu­
dieron contrarrestar los aumentos en los costos empezaron a 
transferir tales aumentos a los precios. 

A medida que esta transferencia de los costos a los 
precios se convirtió en la norma para el comportamiento em­
presarial en lugar de la minimización de los castos, la in­
tensidad del aumento en los precios se hizo inflacionaria a 
partir de 1965: más del 90Y. de la variación de p~ecios desde 
1965 puede explicarse por este mecanismo (4). 

PERIODO 

1955-60 
1960-70 
1970-80 

ESTADOS UNIDOS: INDICE DE PRECIOS 
AL PRODUCTOR V CONSUMIDOR POR 

PERIODO, DE 1955 A 1980 

INDICE DE PRECIOS <*l 

PRODUCTOR 

110.9 
118.3 
230.6 

CONSUMIDOR 

118.5 
131.0 
212.0 

FUENTE: Econlmic Report of the President. Washington, 
January 1987. 

<•> Acumulado por periodo, tomando como año base para cada 
caso 1950, 1960 y 1970. 

La diversificación de los recursos de investigación y 
desarrollo de la economía civil, por otro lado, a provocado 
que las industrias se atrasen en su planeación de produc­
ción, métodos de producción y productividad del trabajo y 
capital, entre otras razones no menos importantes. Cuando 
dichas industrias son incompetentes en· relaciCn a las 
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empresas con sede en el extranjero, el resultado es un au­
mento masivo en las importaciones que sirven al mercado es­
tadounidense, provocando entre otras cosas que aumente el 
desempleo, de este modo observamos que 11

, •• el incremento dR 
las importaciones significa el despido de entre uno ~ dos 
millones de trabajadores de la industria nacional cada año. 
De éstos más de la tercera parte permanece indefinidamente 
sin trabajo, y del resto, m&s de la mitad tiene que aceptar 
salarios de un 30 y hasta SOY. más bajos, y empleos en los 
que no sirve su experiencia anterior" <5>. De 26 ramas se­
leccionadas en 1964, se perdieron 101,400 empleos por falta 
de competitividad y en 1972 fueron 417,400, es decir, poco 
más de tres veces los registrados ocho años antes.(6) 

Más aún, debido entre otras causas a los gastos milita­
res a gran escala que se han registrado en el extranjero 
para la conducción de diversas guerras y para el manteni­
miento de más de 300 bases militares en suelo extranjero, 
así como por la exportación creciente de capitales en busca 
de mejores ganancias, y la pérdida de competitividad comer­
cial, los Estado Unidos acumularon un enorme déficit en su 
balanza de pagos: para 1971, los dólares acumulados en el 
extranjero equivalían a cuatro veces el monto de la Reserva 
Federal de oro. Como resultado, los bancos centrales de di­
versos paises desarrollados, así como otros poseedores de 
grandes cantidades de dólares en el extranjero perdieron su 
confianza en la capacidad del Gobierno de los Estados Unidos 
para seguir amortizando los dólares con oro. 

Ante esta situación, el Gobierno norteamericano adoptó 
medidas de urgencia para proteger su reserva de oro: suspen­
dió la amortización de dólares en oro y devaluó al dólar en 
relación a otras divisas internacionales. 

El efecto inmediato perduró hasta los ochenta: el valor 
de dólar estadounidense dio como resultado que el precio de 
todos lo bienes importado aumentaran en gran medida lo cual 
incidió en el proceso inflacionario que registra la economía 
estadounidense en la década de los setenta. 

Es importante asi mismo, determinar la importancia que 
el gasto bélico tiene dentro de la estructura de egresos del 
Gobierno Federdl, y que ha incidido en el crecimiento del 
déficit público y la desviación de recursos de la economía 
civil hacia el aparato productivo bélico, militar. 

Asi, ''el gasto militar como proporción del gasto total 
del Gobierno Federal de los Estados Unidos se ha incrementa­
do por dos motivos: los objetivos especificas del gobierno 
C ••• > y una serie de características estructurales de largo 
plazo en el comportamiento del aparato de defensa 11 .C?> Y es 
precisamente ese carácter estructural del gasto de def~nsa 
el que ha desarrollado una constante presión sobre el défi­
cit público, en la asignación de recursos, provocando una 
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mayor concentración y centralización de capital en las in­
dustrias relacionadas con el Departamento de Defensa. 

En consecuencia, los gastos militares, la exportación 
de capitales vía inversión extranjera directa e indirecta, 
la pérdida de competitividad comercial a nivel nacional e 
internacional y la tendencia hacia una menor productividad, 
han influido en el deterioro de la economía civil en Estados 
Unidas, generando un mayor desempleo agudizando el déficit 
fiscal, comercial y de balanza de pagos, así como una mayor 
especulación en torno al dólar norteamericano, creando por 
tanto, un ambiente favorable para el aceleramiento de la 
inflación a partir de 1965 hasta inicios de la década de los 
ochenta, en la economía estadounidense. <Ver Anexo A> 

Cl CONCENTRACION Y CENTRALIZACION DEL CAPITAL 

Concomitantemente, la estructura ologipólica que va 
conformándose en la economía estadounidense evidencia la 
tendencia de ésta hacia la crisis interna que alimenta a la 
crisis de competitividad comercial que se genera en Estados 
Unidos a mediados de la década de los sesenta agudizandose 
paulatinamente durante los setenta, no obstante las medidas 
de política económica anticíclica que suavizan y posponen la 
profunda crisis económica, la cual estalla a final de los 
setenta y principios de los ochenta. 

Así, al finalizar la década de los cincuenta y en los 
inicios de la siguiente década los capitalistas norteameri­
canos que trataban de introducir lo último en equipo en el 
mercado estadounidense hubieron en general, de enfrentarse a 
las grandes corporaciones; tenia poco sentido económico, por 
tanto, colocar sus fondos de inversión en una lucha por mer­
cados internos ya ocupados, sobre todo porque existían nue­
vos y bastos campos disponibles para inversión en otras eco­
nomías, particularmente en Europa y Japón, paises éstos con 
una planta industrial en plena reconstrucción a consecuencia 
de la Segunda Guerra Mundial. 

El estancamiento de la inversión en nuevas plantas y 
equipo en la industria manufacturera norteamericana durante 
los cincuenta y los sesenta evidencia entre otras casas, el 
grado de monopolio que había alcanzado la economía estadou­
nidense desde 1950: las 20 corporaciones mayores de Estados 
Unidos controlan solas aproximadamente un tercio del total 
de capitales activos netos; estas mismas, obtienen unos 40 
centavos de cada dólar de las ganancias producidas por·todas 
las compañías manufactureras de Estados Unidos. 

''Un informe de la Comisión Federal de Cumercia revela 
que entre 1955 y 1970 se han efectuado por lo menos 1 .700 
fusiones solamente en los setores manufacturero y minero, y 
que de esas fusiones la mitad se ha verificado entre 1965 y 
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1970, con un punto culminante de 2 407 fusiones en 1968. El 
que el proceso de concentración ha sido conducido por los 
grupos mayores se confirma por el hecho de que las 25 empre­
sas mAs Activas en estos procesos han sido protagonistas de 
700 fusiones que constituyen el 59.0Y. de todas las transac­
ciones, demuestra la tendencia significativa que se registra 
de concentración y de centralización del capital de mayor 
importancia en toda la economía norteamericana. 11 (8> 

Por otro lado, la enorme ola de fusiones, de los años 
sesenta bastó para hacer desaparecer a una de cada cinco de 
las mil fAbricas mAs grandes de Estados Unidos. Los 
oligopolios podían a su vez, y lo hicieron, emplear sus 
grandes ganancias en un renglón para expulsar a sus competi­
dores, en otro, para sacar a las subsidiarias el capital que 
necesitaban para crecer y después desechar y cerrar esas 
empresas supuestamente improductivas; con ello la tasa de 
quiebras de empresas se ve acelerada " •.• alrededor del 500 
empresas en el sector manufacturero y minero con una activi­
dad superior a los 10 000 millones de dólares han desapare­
cido de 1965 a 1970 ••• "(9) 1 pues en 1950 dicha tasa crece en 
34.4%, pero para 1960 sube a 57.0% y en 1961 se incrementa 
hasta un 64.4Y. con relación al año previo; de esta forma la 
economía norteamericana tiene un grado de concentración de 
capital sumamente elevado, proceso que se agudizará a medida 
que la crisis económica se profundice sobre todo a inicios 
de la década de los ochenta. 

Más aún la ausencia de competencia nacional durante más 
de dos décadas, permitió a los oligopolios norteamericanos 
embotar la agudeza tecnológica competitiva de las industrias 
estadounidenses, ejemplo de ello es la forma como han falla­
do los gigantes de la industria en rediseñar y reequiparse 
para producir coches eficientes en materia de combustible; 
Inclusa después del primer impacto petrolero (1973-1974>, 
siguieron adelante con la producción de grandes devoradores 
porque eran mucho mAs redituables a corto plazo, lo cual 
impactó paralelamente en el nivel de la productividad en 
dicha rama, prueba de esto es que la producción de un auto­
móvil en la industria automotriz norteamericana en 1970 se 
efectuaba en 210 horas y para 1981 no había sufrido ningún 
avance pues estaba est~ncada ~n la misma productividad, es 
decir, seguían empleando el mismo número de horas en produ­
cir un automóvil que diez años atrás. 

Este estancamiento es más evidente si tomamos en cuenta 
que Japón en 1970, producía un automóvil en 260 horas, cin­
cuenta horas más que la industria automotriz estadounidense, 
pero en 1981 emplea sólo 140 horas, un avance del 54.0X, 
mientras que para Estados Unidos significa un retroceso de 
33.37. con respecto a Japón. 

Esta misma situación se observa en otras ramas, tales 
como la industria electrónica, donde a pesar de los 
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esfuerzos de Estados Unidos por mejorar su productividad, 
•stos resultan modestos en comparación con su principal com­
petidor comercial Japón, ya que en 1965 la industria nortea­

_.meric:an• producía un televisor en 7.6 horas y la nipona en 
9.0 horas; hacia 1qeo se revierte la tendencia, pues en Es­
tados Unidos, el mismo articulo lleva 2.64 horas producirlo, 
mientras que en Japón sólo 1.20 horas. 

Aparte de la evidencia en el grado de oligopolio que 
alcanza la economía estadounidense a partir de los cincuen­
ta, a su vez esto evidenció que las oportunidades de ganan­
cia realmente grandes se encontraban en otras economías y no 
an el mercado interno de los Estados Unidos. 

DI SECTOR EXTERNO V COMPETITIVIDAD 

Esta tendencia hacia el e~terior por parte del capital 
estadounidense en busca de mejores ganancias, conlleva el 
deterioro, por tanta, de la industria nacional, el cual tam­
bién es producto concomitante del proceso de concentración 
industrial del descenso de la tasa de crecimiento general y 
en la industria manufacturera, así como por el lento creci­
miento de la productividad, que trae como consecuencia un 
descenso de la hegemonía industrial y comercial de Estados 
Unidos a nivel internacional 1 que se manifiesta en menor 
participación de las e~portaciones manufactureras y mayor 
presencia de importaciones manufactureras en su mercado na­
cional. 

Así pues, los Estados Unidos han tenido que .e>eperimen­
tar una significativa reducción de su efecto y su importan­
cia económica globales, que en su indicador más agregado se 
traduce en un descenso de su participación en el producto 
bruto mundial de ur. 50.0% en 1945 a sólo 21.0% al iniciarse 
la década de los setenta; en cuanto a la producción indus­
trial capitalista mundial su participación también ha regis­
trado la misma tendencia, pues de representar un 52.0Y. en 
1953 pasa a un 44.0X en 1963, hasta llegar al 40,3% para 
1970, lo que significa un deterioro en dicho ambito y alre­
dedor del 22.0X de 1953 a 1970; en cuanto a la presencia de 
la economía norteamericana en el comercio internacional, su 
nivel de e>eportación de mercancías no ha dejado de ser la 
e~cepción, ya que de absorber un 21.0X del total mundial en 
1953 baja a 17.0Y. y 1S.5X en 1963 y 1970 respectivamente, 
mientras que Japón y la Comunidad Económica Europea tienen 
una tendencia mayor dentro del aspecto industrial como en el 
comercio internacional durante el mismo período. 

Más aún, respecto • la presencia de Estado Unidos en la 
producción ·y e>eportacián de manufacturas a nivel internacio­
nal, Estados Unidos registra una participación del 61.9Y. en 
lq50 en la producción de ma~ufacturas realizadas en los diez 

23 



principales paises desarrollados; para 1960 es del 50.5'l. y 
en 1970 es sólo del 43.6'l., estancándose en dicho nivel en Ja 
mayor parte de la década de los setenta; en el caso de las 
importaciones de manufacturas, en la oferta global de las 
mismas, éstas tienen una tendencia ascendente, pues para el 
caso. de la maquinaria no eléctrica, la participación de di­
chas importaciones pasa de un 3.SY. en 1967 y para 1977 re­
presenta el 12.SX, mientras que en equipo de transporte pasa 
de 3.SX a 11.2X respectivamente; en la industria del vesti­
do, las importaciones suben de 3.0'l. en 1967 a 11.lY. en 1977 
dentro de la oferta global en la economía estadounidense. La 
exportación de manufacturas estadounidenses, absorbe el 
29.0Y. del total del comercio mundial realizada en 1950, pero 
en 1959 representaron un 18.7'l. y hacia Jos setenta muestran 
una mayor caída ya que en 1976 sólo participan con el 13.2Y. 
de dicho comercio. 

No obstante la capacidad de Jos capitalistas estadouni­
denses para luchar mediante la actividad financiera, en opo­
sición a la manufacturera, ha sido quizá más crucial que el 
gasto militar, debido a que las inversiones se orientan cada 
vez más a actividades ajenas al sector productivo incidiendo 
por tanto, en el deterioro de la productividad industrial, 
en la tendencia a la perdida de competitividad externa en 
las manufacturas, entre otras, pero también a causa de la 
tendencia del capital a reorientarse a las actividades que 
en su momento van siendo las más rentables según la evolu­
ción de la economía nacional e internacional, ejemplo de 
ello, es la tendencia que ha registrado el sector servicios 
en la economía norteamericana, pues de representar un 53.7X 
en 1965 dentro del PNB, pasa a 63.4X para 1981 del Producto 
Global, mientras que la industria manufacturera pasa de 
35.6X a 31.2X en el mismo período, es decir, a medida que la 
mayor parte de la actividad económica se concentra en el 
sector servicias, se presencia un retroceso de la actividad 
manufacturera en la generación de riqueza de la economía 
norteamericana. 

No es sorprendente, por tanto que las tres empresas 
automotrices más importantes de Estados Unidos, reconociendo 
las ventajas en el terreno de las finanzas, hayan estableci­
do tres nuevas unidades que se especializan en servicios 
financieros. 

Lo que es más, ante la presencia de una mayor competen­
cia externa y baja productividad industrial respecto a sus 
principales socios comerciales, Japón y Europa, la tendencia 
de los productores norteamericanos es la de desplazarse, es 
decir, en vez de intentar de mejorar su presencia en el mer­
cado nacional, suspenden la producción en su país y se re­
instalan en el sector servicios y/o en el exterior, o sim­
plemente importan productos japoneses y coreanos para lan­
zarlos al mercado con su propia marca <lOJ. 
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Los ejemplos al respecto sobran, pero algunos destacan 
por su tradición como empresas manufact~reras, como Singer 
dedicada a la producción de máquinas"de c:ocer, cambió de 
giro por algo más eMótico como los sistemas de radar de a­
lerta, simuladores que adiestran pilotos de aviones caza, lo 
mismo que de aviones ·comerciales; la decisión de General 
Electric de vender sus negocios de artículos electrónicos 
domésticos a otra empresa electrónica de origen francés, 
surgió de la convicción de General Electric de que por lo 
menos para ella, la competencia del oriente lejano en áreas 
tales como televisión y radios tal vez no valiera la pena 
competir en el mercado nacional, ni siquiera por una compa­
ñia que desempeñó un papel de pionera en la investigación y 
desarrollo de dichos productos en Estados Unidos 111>. 

Como los rendimientos son elevados en el sector servi­
cios, razón en gran medida de la constante y mayor preferen­
cia por invertir en éste, en especial porque los prestamis­
tas y vendedores estadounidenses operan en magnitud crecien­
te a escala mundial, ya que suministran fondos a las lineas 
de producción más rentables dondequiera que se encuentren y 
éstas, desde luego, se ubican progresivamente fuera de los 
Estados Unidos; prueba de ello es que mientras en 1950 del 
total de la inversión eMtranjera directa realizada por la 
economía estadounidense 

0

el 32.0Y. se destinó al sector servi­
cios, en cambio para 1977 dicha participación llega al 41.0Y. 
del total. 

Los efectos de esta tendencia de la economía estadouni­
dense a reorientarse progresivamente hacia el sector servi­
cios, se aprecia en la incidencia que tienen en la pérdida 
de competitividad internacional en laS manufacturas, así 
como en el menor ritmo de crecimiento de la productividad 
manufacturera, como en la incapacidad para competir interna­
mente por los mercados nacionales y lo más grave destinando 
recursos financieros y vendiendo servicios a otros paises e 
industrias eMternas para impulsar su desarrollo tecnológico 
y competitividad comercial, con la finalidad de buscar la 
mejor ganancia y el menor riesgo para el capital estadouni­
dense, el cual no reconoce, por tanto, nacionalidad cuando 
está de por medio una mayor tasa de rendimiento. 

En consecuencia la forma en que se reproduce la econo­
mía estadounidense a partir de la posguerra conlleva la se­
milla de la crisis a medida que se agota en el periodo de 
auge económico a partir de mediados de los sesenta, cuya 
situación se va agudizando en la década de los setenta, ma­
nifestándose en un estancamiento con inflación, elevado des­
empleo, deterioro de la hegemonía económica y comercial, así 
como un deterioro del dólar norteamericano ya que la salida 
neta de capitales de Estados Unidos hacia el e~terior duran­
te la década de los setentas suman cerca de 145 000 millones 
de dólares, hecho que demuestra la busqueda de mejores tásas 
de ganancia, pues alrededor del 50X de dicha fuga es IED, y 
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debilita la moneda pues es una sangría elevada en la balanza 
de pagos, si consideramos que paralelamente se deteriora la 
balanza manufacturera al pasar de un superávit de 3 437.0 
millones de dólares en 1982¡ más aún, la balanza petrólera 
pasa de un superavit de 150.0 millones de dólares a un défi­
cit de 40 886.0 millones de dólares respectivamente. Los 
crecientes déficit fiscal y la necesidad de un mayor apoyo 
via gasto del gobierno a la actividad económica se presentó 
a medida que el periodo de auge se debilitó, ya que en la 
década de los cincuentas el déficit fiscal suma sólo 14 
200.0 millones de dólares; en los sesentas dicho déficit, 
acumula 59 600.0 millones de dólares; para el periodo de 
1971-1980, el déficit fiscal acumulado es de 340 700.0 mi­
llones de dólares; sin embargo a su vez el déficit presiona 
el crecimiento de la inflación y provoca entre otras cosas 
inestabilidad económica hacia finales de los ochentas, pues 
la inversión privada domestica de registrar un aumento del 
9.90Y. en 1971 cae hasta un crecimiento negativo del 11.46Y. 
en 1980, mientras que el PNB pasa de 2.84% a una caída del 
0.2X y la tasa de desempleo sube de 5.9Y. a 7.2Y. respectiva­
mente. El creciente déficit comercial, permite observar que 
dicha crisis tiene una característica importante, que hay 
que denotar la que consiste en la superposición de una cri­
sis interna con particularidades propias, con una crisis de 
hegemonía internacional que se realimenta con la primera, es 
decir, es una crisis de carácter estructural, que cobra ca­
racterísticas propias y coyunturales, a diferencia de otros 
períodos de inestabilidad económica en Estados Unidos. 

Así pues, la acumulación de dificultades económicas de 
nuevo tipo (inflación, precios del petróleo, flotación de 
divisas, entre otras>, en los setenta y la manifiesta inca­
pacidad del bagaje dominante sobre política económica para 
hacerles frente de manera efectiva dejaron vacío un impor­
tante espacio ideológico que los portavoces de la opción 
conservadora supieron llevar con extrema lucidez. Más aún la 
cr1s1s integral por la que atraviesan en los años 
setentaslos Estados Unidos, manifestada como crisis económi­
ca, política, ideológica, militar y de hegemonía internacio­
nal, y de cuyas entrañas surgía con fuerza, una corriente de 
pensamiento capaz de articular un discurso político y un 
proyecto global, eficaces para luchar contra los restos de 
liberalismo estatalista, lo que significa el fin del llamado 
New Deal instrumentado hace más de cincuenta años.<12> 
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CAP lTULO I 11 

EL PROVECTO NEOCONSERVADDR DE 
RECUPERACION ECON!lrlICA DE RONALD REAGAN 

El resurgimiento del conservadurismo en Estados Unidos 
se manifiesta con bríos porque entre otras cosas, tiene una 
inmensa virtuda la de plantear en términos concretos y rea­
les la defensa del capitalismo monopólico y su proyecto eco­
nOmico. 

La síntesis neoconservadora cumple muy bien su función 
de legitimar a la sociedad burguesa tal cual es, de raciona­
lizar un régimen de producción, donde en el caso de la eco­
nomía norteamericana, el 10.0Y. mas rico de la población re­
cibe 29.0Y. de todos los ingresos personales y posee el 56.0X 
de la riqueza nacional, mientras el 10.0Y. más pobre recibe 
el 1.0~ de los ingresos y esta endeudado. 

Así pues, la e~altación de la sociedad burguesa adquie­
re un tono ofensivo y de reafirmación, que se refuerza cuan­
do el electorado norteamericano impulsa a Ronald Reagan a la 
presidencia de los Estados Unidos al inicio de la década de 
Jos 80'5 (1 ), 

La labor de los neoconservadores al dotar a la derecha 
con un argumento persuasivo y respetable, susceptible de ser 
diseminado por todos los intersticios de la sociedad nortea­
mericana, ya habia manifestado de modo inequivoco su efica­
cia dentro del partido republicano; de esta forma la gran 
prensa asociada a los intereses monopólicos acogió las nue­
vas formulaciones y les otorgó una extraordinaria difusión. 

Más aún, el factor más significativo en la emergencia 
de la corriente de pensamiento neoconservador en los años 
70'8 es su dimensión nacional, su aspiración de ofrecer una 
plataforma para el conjunto de la sociedad norteamericana la 
rapidez con que despliega una capacidad de enfrentamiento de 
otras corrientes y enfoques que animan el debate político en 
los Estados Unidos. 

En sus orígenes constituye una respuesta a algunos de 
los fenómenos predominantes de la última parte de los años 
60 1 5, en especial a la aparición de la nueva izquierda, que 
actuaron en combinación con pacifistas y las mujeres que 
impusieron la candidatura presidencial del demócrata George 
Me Govern en la convención de 1972.. 

Pero mientras éstos declinaron con rapidez, el grupo de 
intelectuales que se organizó para enfrentarlos desde .una 
perspectiva de derecha radical, fue ganando más y más 
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influencia fortalecido por una conjunción de intelectuales 
de peso nacional, como Irvin Kristol, Samuel P. Huntington 
y Da.ni•l P •. Moynihan, logró un fénómeno inus·itado: permitir 
•l· pensamiento de derecha pasar a la ofensiva en el enfren­
tamiento Ideológico nacional. 

El papel politice fundamental de los neoconservadores 
ha consistido, por tanto, en el sustento Intelectual que han 
pre5tado al ala más conservadora del partido republicano; en 
los hechos, los plante•mientos de los neoconservadores re­
sultan funcionales con la nueva hegemonía conservadora, que 
en torno • Ronald Reagan se ha afianzado; desde este punto 
de vista se puede sostener que ellos abrieron caminos y con­
tribuyeron decisivamente a la elaboración del proyecto que 
se implanta a partir de la administración Reagan en Estados 
Unidos. 

Esto ewplica que buena parte de las refleMiones, las 
hipótesis y las propuestas que los principales voceros del 
pensamiento neoconservador elaboraron en la sociedad nortea­
mericana, hayan servido de base tanto a la plataforma re­
publ lcana de 1980 121 como a los planteamientos de .nuevas 
políticas preparadas por los equipos especializados en esfe­
ras como la política económica, la política social, la polí­
tica exterior y la seguridad, de modo pues, que el proyecto 
neo~onservador sirve de referencia a la administración Rea­
gan que inicia su mandato en enero de 1981,con lo cual algu­
nos .de sus supuestos se confrontaran ~on la realidad durante 
el Gobierno de Ronald Reagan. 

Acorde con esta nueva posición del pensamient·a 
neoccnservador en la sociedad y econOmía de Estados Unidos, 
pero sobre todo en la estr~tegia de Ronald Reagan para com­
batir la crisis económica, se puede sostener que el proyecto 
neoconservador expresa fundamentalmente los intereses de 
tres amplios e influyentes sectores del capitalismo de los 
Estados Unidos: 

A> Los grupos industriales y financieros que producen en 
el marco de los mer~ados internos. 

8) Los sectores industriales que luego de haber desempe­
ñado una posición punta en la economía norteamericana 
y de ser exportadores, han sido, por el deterioro de 
su capacidad de competencia, confinados también a 
depender fundamentalmente del mercado interno, y que 
además sólo pueden conservar sus políticas proteccio­
nistas, como ocurre con la Industria Siderúrgica, la 
Automotriz y cie~tas ramas de la Electrónica. 

C> Las grandes Empresas. 1 igadas a la Industria de arma­
mentos y a los progr•mas de defensa. 
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Estos sectores económicos, Y• han actuado unidos. En 
la campaña presidencial de Ronald Reagan, en lineas genera­
les, ellos re5paldaron con entusiasmo la plataforma republi­
cana y apoyaron a Reagan, cuyos equipos para la propuesta de 
políticas tuvieron un importante papel 131. 

En resumen, este nuevo discurso justificatorio de la 
sociedad capitalista no sólo ha suministrado muchas de las 
11 nuevas ideas 11

, con las que el Gobierno de Reagan pensó re­
solver los Qrandes problemas de la sociedad norteamericana, 
también ha participado en el an6lisis y diagnóstico de la 
cri5is •conómica, política y social de Estados Unidos, para 
determiriar las causas oficiales de la crisis, de las cuales 
se deriva el programa de recuperación económica contra ésta, 
por la administración de Ronald Reagan. 
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Al.- DIAGNOSTICO: PRINCIPALES CAUSAS OFICIALES DE LA CRISIS 

Con la victoria de Ronald Reagan en las elecciones 
presidenciales de noviembre de 1980 culminó un prolongado 
periodo de influencia creciente en las opciones conservado­
ras en Estados Unidos¡ entre los elementos de unificación de 
las fuerzas conservadoras destacó su diagnostico sobre la 
evolución de la economía y las causas de la crisis en Esta­
dos Unidos. 

Asi el común desencanto por el pobre comportamiento de 
la economía norteamericana en la década de los 70'~, atri­
buido a una progresiva perdida de los incentivos individua­
les y del ambiente de progreso que habían caracterizado la 
mayor parte de la historia económica de los Estados Unidos, 
como consecuencia de una creciente interferencia estatal en 
la actividad económica. Los orígenes del descalabro se ubi­
can en la década de los treinta, como resultado de las re­
formas del New Oeal implantadas por Franklin o. Roosevelt. 

Lo que es más, el neoconservadurismo hace un diagnós­
tico dramático de la situación de los Estados Unidos cuando 
señala la existencia de una profunda crisis política que se 
expresa en la creciente perdida de legitimidad del régimen 
democrático y de las clases gobernantes que existen en la 
sociedad norteamericana. 

A consecuencia de ello, advierten, se ha abierto una 
época de inestabilidad y de conflicto que amenaza destruir 
los legados más preciados de la civilización liberal. Esta 
es una crisis de autoridad, una cr1s1s orgánica que esta 
socavando la propia viabilidad del sistema y que reclama por 
tanto, correctivos rápidos y eficaces que impidan el ''sui­
cidio1' de la democracia (burguesa por supuesto) en Estados 
Unidos. 

La raz6n de esta cr1s1s seg~n los neoconservadores, es 
que ésta no puede ser atribuida a deficiencias o problemas 
graves originados en la estructura productiva norteamerica­
na. "Si bien resulta obvia para ellos la necesidad de enca­
rar los problemas del capitalismo en Estados Unidos, se 
imaginan esta tarea a partir de la negación de la existencia 
de una crisis estructural en la nación. Esto es porque con­
sideran que las dificultades y los conflictos que los Esta­
dos Unidos enfrentan en todos los planos no se pueden ex­
plicar a partir de fenómenos económicos y en virtud de las 
tendencias en el plano de la estructura productiva ••• ''(4>, 
ella es inocente ante el desorden actual; el origen de egte 
malestar, señalan, no debe ser buscado en la economía o en 
la política, sino en la cultura. 

Las dificultades y los conflictos que los Estados Uni­
dos enfrentan en todos los planos, no se pueden eMplicar a 
partir de fenómenos económicos y en virtud de las tendencias 
en el plano de la estructura productiva, ·;ino como resultado 
del trabajo erosionador de los ideales d'! la nación que ha 
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realizado una contracultura y que ha hecho perder su fuerza 
y su confianza a Norteamérica hasta determinar como una de 
sus consecuencias la declinación económica, según la visión 
de los neoconservadores. 

Pero esto no habria sido posible, agregan, si por otra 
parte, en el gobierno norteamericano no se hubieran afian­
zado tendencias y valores que ampliaran las funciones del 
Estada, debilitaron la fuerza individual y favorecieran una 
virtual liquidación del principio y de los valores de la 
autoridad. 

La gente, aseveran, exige demasiado del gobierno, qu~ 
solucione muchos problemas, cuando lo natural seria que fu­
eran resueltos al margen de la acción gubernamental, ya que 
esta produce la sobrecarga del Estado y ahi se halla el 
origen de su incapacidad para brindar los satisfactores que 
a él se le reclaman y consecuentemente su deslegitimización. 

Esta aseveración proviene del análisis histórico que 
realizan al señalar que la vitalidad de la democracia en 
Estados Unidos, en los sesenta, produjo un incremento con­
siderable en la actividad gubernamental y una pérdida sus­
tancial en la autoridad de ésta. En consecuencia, el fervor 
democrático de los sesenta acarreó los problemas de gobierno 
de la democracia de los setentas (5). 

De este modo, afirman, es la propia democracia la que 
impulsa la e~pansión de las actividades estatales y la ine­
ludible crisis fiscal que la acompaña; de allí que, la per­
sistencia de déficits fiscales continuos exigió un ritma de 
crecimiento de la masa monetaria muy superior a lo que au­
mentó en el largo plazo la capacidad productiva real de la 
economía estadounidense, convirtiéndose así en un elemento 
inflacionario de primer orden. ''Asi, un elemento básico en 
el discurso neoconservador es el rechazo tajante a todas las 
politicas que han conducido a una ampliación de las activi­
dades gubernamentales y a un incremento del gasto 
p~blico 11 (6). 

La interferencia estatal en los mecanismo de mercado, 
advierten, ha generado ineficiencias: reducción de incenti­
vos para la producción, el ahorro y el esfuerzo, y ha ~o­
mentado el desempleo y la improductividad; además, el rApido 
crecimiento del gasto público al transferir recursos del 
sector privado al gobierno afectó gradualmente tanto los 
incentivos como la capacidad para proporcionar un nivel de 
vida creciente para la población estadounidensa. 

Esta situación de la economía norteamericana también es 
atribuida a la implantación de politicas keynesianas y al 
incremento de la actividad económica del Estado asociado.con 
ellas¡ es decir, la e~pansión de las actividades económicas 
del Estado ha alentado la inflacidn por cuanto la creciente 
resistencia a aceptar niveles elevadas de imposición promo­
vi6 el financiamiento del mayor gasto pJ~lico a través de la 
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emisiOn monetaria. 

El eMtraordinario crecimiento del gobierno, por lo 
tanto, provoco un aumento de costos creciente para la so­
ciedad norteamericana, los que a su vez incrementaron las 
presiones inflacionarias, redujeron la productividad, 
desestimularon la nueva inversión, destruyeron empleos e 
incrementaron la intromisión de la burocracia en la vida 
c~tidiana. 

Además, al crecer el poder del gobierno sin límites, 
dicen, la regulación se hizo excesiva lo que la convirtió en 
un componente central de la espiral inflacionaria; la regu­
lación también ha restringido la elección individual, ha 
tendido a debilitar a las instituciones públicas democráti­
cas de Estados Unidos, y amenaza con destruir la economía 
privada y competitiva del libre mercado que originalmente 
debía proteger. 

En la plataforma republicana de 1980, donde se hace 
presente oficialmente dicha concepción neoconservadora por 
sus respectivos voceros, se se~ala que '' Los costos de la 
regulación sobrepasan los cien mil millones de dólares 
anuales, es decir, alrededor de mil ochocientos dólares por 
cada familia norteamericana. El papeleo ligado al gobierno 
federal le cuesta a les empresarios entre 25 1 000 y 32,000 
millones de d6lares anuales 11

• (7) 

La otra parte del origen de la crisis se encuentra, 
según esta visión, en la carga impositiva la cual es tan 
grande, afirman, que el ciudadano norteamericano medio pasa 
una parte sustancial de su tiempo trabajando para el go­
bierno. La carga directa e indirecta de los impuestos fede­
rales, por ejemplo, fué de 5,451 dólares para una familia 
tipo con un ingresa de 20,000 dólares anuales en 1979, lo 
que significó un merma del 27X de su ingreso bruto. 

Para quienes están sujetos al sistema de bienestar, las 
políticas impositivas en Estados Unidos penalizan la obten­
ción de un trabajo. Esto es particularmente cierto para a­
quel los cuyo ingreso derivado de un trabajo es igual o mar­
ginalmente superior a la cantidad que reciben, por concepto 
de subsidio. Es lo que se llama la trampa de la pobreza, que 
habrá de continuar atrapando a millones de norteamericanos 
en tanto sigan siendo penalizados por trabajar, es decir, se 
desincentiva el trabajo productivo de individuos en condi­
ciones de trabajar en proyectos comunitarios útiles; tal 
aseveración fue hecha en la plataforma republicana de 1980 
antes citada. 

En esta misma afirmaron que los impuestos y la regula­
ción gubernamental incrementan significativamente los costos 
de los bienes y servicios a los consumidores, reduciendo el 
nivel de vida de los norteamericanos. Por ejemplo, señalan 
que los controles a la seguridad y el medio ambiente <algu­
nos de los cuales son contraproducentes> aumentan el precio 
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promedio de un automóvil nuevo en más de 700 dólares. El 
solo cumplimiento de estas regulaciones cuesta a los auto­
movilistas alrededor de 12,000 millones de dólares al año. 

En cuanto al ahorro interno diagnosticaron en dicha 
plataforma, los norteamericanos ahorran menos que cualquier 
otro pueblo en el mundo occidental, porque la inflación y 
las altas tasas impositivas aplicadas por la administración 
y el congreso demócrata han destruido su capacidad y sus 
incentivos para ahorrar e invertir. El ahorro y la inversión 
son las claves del crecimiento; sin embargo, sólo aquella 
parte del ingreso nacional que se ahorra y no es consumida 
por el déficit fiscal está disponible para financiar el 
crecimiento económico real. 

Más aún, aseguran que la carga impuesta por la regula­
ción federal e~cesiva a los granjeros, rancheros, propieta­
rios de bosques y pescadores ha estado agotando la rentabi­
lidad de las actividades agrícolas y pesqueras; los cuatro 
años de la administración Carter y los veinticinco años 
continuados de control demócrata sobre el Congreso, han 
llevado a los granjeros al borde del desastre. En los últi­
mos cuatro años <1977-1980> más de cien mil explotaciones 
familiares han quebrado coma consecuencia de la caída brusca 
en el ingreso agrícola. 

Respecta a la inflaciOn y su impacto sobre los empleos, 
el teKto de la plataforma republicana consideró a ésta como. 
la amenaza doméstica más grande que padece Estados Unidos, 
señalando a la administración Carter como responsable de 

~dicho problema, pues al fomentar el crecimiento inflaciona­
rio acelero, por tanto, el deterioro del dólar y del ahorro 
de millones de norteamericanos así como de su menor nivel de 
vida. 

En sus tres años y medio <1977-junio 1980), agregan, la 
administración Carter ha representado y apoyado políticas 
que llevaron al indice de inflaciOn de 4.BY. en 1976 hasta 
casi 18.0Y. para 1980; también impulsó un incremento del 
50.0% en el gasto federal <equivalente a mas de 200,000 mi­
llones de dólares) en una época de recursos escasos; permi­
tió o forzó <tanto a través de la inactividad como de polí­
ticas deliberadas>, aumentos impositivos de más del 70% que 
representan más de 250,000 millones de dólares, aumentando 
de manera directa el casto de la vida y el costo de contra­
tar y producir. Esto, deducen, ha afectado los niveles de 
vida, la productividad y la capacidad de competencia en el 
mundo, lo cual condujo a la economía estadounidense a una 
producción menor, a escaseces y a precios más altos. 

En el mismo orden de ideas, dicen que la imposición de 
pesados controles y regulaciones sobre la producción efec­
tuados por la administración Cdrter, provocaron la reducción 
de la disponibilidad de mercancías y de recursos energéticos 
domésticos, el incremento de la dependencia de las importa­
ciones <en especial del área energética>, la depreciación 
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del dólar y el incremento del nivel de precios; más a~n, la 
administraciOn Carter permitió déficits presupuestarios 
continuos y un creciente endeudamiento federal, lo cual 
provoco altas tasas de interés y la emisión inflacionaria de 
moneda, con los consiguientes efectos sobre el nivel de 
precios. 

En suma, según los republicanos la administración 
Carter y los gobiernos demócratas, y sus políticas, han sido 
las causas reates de la inflación y de la mayoria de los 
problemas económicos, sociales y politices de los Estados 
Unidos. 

El atractivo que a los ojos de la opiniOn pública tie­
nen las e~plicaciones monocausales aplicadas a fenómenos 
complejos se refuerza por el hecho de que el desarrollo de 
la intervención del Estado en la economía ha estado acompa­
ñada efectivamente de ineficiencias en su funcionamiento: se 
señala reiteradamente la conducta de una burocracia que 
persigue su prop.io interés a costa del resto de la comuni­
dad. 

Lo que es más, un porcentaje cada vez mayor del pueblo 
norteamericano responsabiliza al gobierno de los problemas 
mencionados, de ahí deducen que 1978 fue el primer año en 
más de cinco décadas en que la mayoría de la población en 
edad de votar había nacido después de la Gran Depresión. 
Así se explica que estos votantes hayan sentido que los al­
tos impuest'os, la inflación y el lento crecimiento eran 
problemas económicos más importantes que el desempleo y la 
falta de programas sociales. <B> 

ESTADOS UNIDOS 
OPINION NORTEAMERICANA FRENTE AL GOBIERNO 

CONCEPTO ---------------¡959-í964-í966-196e-í97o-Í974-197a 
1978 

1.-Normalmente no se 25 22 31 37 45 63 70 
puede confiar en que 
el gobierno haga lo 
debido. 

2.-El gobierno desperdi- 46 48 61 70 76 79 
cia dólares de los 
impuestos. 

FUENTE: Revista trimestral: 11 Public Opinion del 
'' American Enterprise Institute'1

• : '' Encuestas 
del Centro para Estudios Políticos del Institu­
to de Investigación Social. Universidad de 
Michigan ".Washington, D.C. 1979 
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Así la intervención estatal es la madre de todos los 
v1c1os, ya que aseguran, los conservadores, que los 
democratas y la administracion Carter, estan disminuyendo 
los incentivos y aumentando los costos de producir <por la 
vía de altos impuestos, medidas regulatorias y otras inter­
ferencias> a la vez que subsidian a la no producción, el 
ocio y la ineficiencia (a través del sistema de seguridad y 
bienestar social, entre otros mecanismos). 

Ese razonamiento por tanto no concibe la crisis interna 
y e~terna de Estados Unidos como estructural, acorde con las 
relaciones sociales de producción, eMistentes desde la 
postguerra, es decir, según la forma que requiere esta eco­
nomía para reproducirse, como son el cada vez m~s elevado 
gasto bélico, la tendencia a un mayor grado de concentració~ 
de la producción y la riqueza, así como la fuga de capitales 
en busca de mayores ganancias, entre otras consideraciones. 
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B.- EL PROGRAl1A ECONOl11CO DE LA ADl11NISTRACION REAGAN. 

Los objetivos económicos de la administración Reagan, 
contenidos en su proyecto denominado Programa de Recupera­
ción Económico CPRE>, son elevar la tasa secular de creci­
miento de la economía norteamericana, aumentando su produc­
tividad y competitividad internacional; también reducir la 
tasa de inflación y disminuir la dependencia energética del 
eMterior. Cabe aclarar que tales objetivos no difieren de la 
anterior administración Carter, sin embargo las políticas 
con que el presidente de E. U. Ronald Reagan espera lograr­
los se distinguen de la práctica de anteriores gobiernos 
norteamericanos. 

La administración Reagan aplica una combinación de po­
líticas que incluyen: reducciones tributarias a personas y 
empresas; disminuciones en el crecimiento del Gasto Federal; 
la liberalización del precio doméstico de los energéticos; 
el restringir la intervención del gobierno en algunas áreas 
económicas, particularmente en el proceso regulador y en el 
sector energ~tico; y el apego a una política monetaria esta­
ble que disminuya gradualmente la eMpansión de la o~erta de 
dinero. 

En otras palabras, para evita~ el mayor crecimiento de 
la inflación y la caída y/o estancamiento económico, es ne­
cesario no aumentar los gastos del Estado, que vía multi-· 
plicador estimularon la economía como un todo, sino dismi­
nuir estos gastos a fin de hacer bajar los precios, a través 
del desestimulo a la demanda, pero concomitantemente, esti­
mular la oferta. La del sector privado. 

Lo que significa, por tanto, un regreso a la libre em­
presa. Y ello sólo se logra a través de la reducción del 
papel del Estado al de un gendarme que garantice la existen­
cia de la propiedad privada, desmantelándolo, puesto que tal 
cosa sólo podrá estimular la oferta agregada de bienes y 
servicios bajo el liberalismo de la libre empresa y bajo la 
regulación de la libre competencia. 

Claro que para ello es necesario, a su vez, aumentar 
los gastos militares ante la amenaza del comunismo interna­
cional, la cual bajo la concepción de que es la principal 
amenaza eKterna en la estabilidad de le economía estadouni­
dense hace imprevisible su aumento, pero este gasta será 
entre otros, también el instrumenta multiplicador que esti­
mule a la gran industria norteamericana, como parte del ob­
jetivo del PRE. 

El programa, por tanto, implica de hecho la reestructu­
ración del patrón de acumulación de capital y un virtual 
desmantelamiento de· todas las instituciones Y reformas ins­
tauradas durante el New Oeal de Roosevelt y las subsecuentes 

37 



administraciones. Si a esto unimos la creciente militariza­
ción de la economia, iniciada por Carter en sus últimos dos 
años de gobierno, y la peligrosa reanudación de la guerra 
fria y de la politica del ''Gran Garrote••, se comprende la 
profundidad y coherencia del PRE, para atacar el problema 
del estancamiento con inflación y declinación competitiva 
como manifestación principal de la crisis econémica interna 
y externa en Estados Unidos. 

La coherencia del problema se refleja a su vez en el 
propósito de éste, mediante el cual se busca una modifica­
ción en las relaciones de producción, al considerar, los 
ideólogos de la administración Reagan, que es la propia de­
mocracia burguesa la que impulsa la expansión de las activi­
dades estatales y la ineludible crisis fiscal que la acompa­
ña, por tanto, es necesaria una moderación de las ansias 
populares si se quiere evitar que la marea incontenible de 
la revolución igualitaria acabe por sofocar las libertades 
democráticas. 

Ante esta situacién de crisis, tales ideélogos proponen 
las siguientes politicas, las cuales están inmersas en la 
estrategia del PRE: 

A>.- La reafirmaciOn de la autofidad y la protección del 
gobierno, donde señalan que: 

No habrá soluciOn posible si la crisis de 
dad no es contundentemente atacada y si el 
no recupera su racionalidad y su eficacia. 

legitimi­
gobierno 

Un gobierno con autoridad, dicen, es condición para 
el continuo ejercicio de la libertad. Pero supone un 
Estado que no sea desacreditado por la inevitable 
frustración de sus programas sociales y asistencia­
listas, impuestos por una sociedad civil excesiva­
mente movilizada y que sobrecarga el aparato estatal 
más allá de lo razonable. · 

Al mismo tiempo y en forma complementaria, agregan, 
se deben disminuir a un mínimo las presiones sobre 
el Estado, puesto que ellas agitan y movilizan a la 
sociedad civil, lo que es equivalente a desafiar la 
autoridad suprema del Estado y en consecuencia a 
erosionar su legitimidad~ 

Como se puede apreciar la moderación, esto es, la 
desmovilización y la apatía políticas aparecen como las 
condiciones necesarias para la misma supervivencia del 
régimen democrático de los Estados Unidos, que implican 
un cambio en las relaciones de producción. 

B>.- La racionalización del Estado benefactor, dicen, exige 
una nueva dimensión del mismo lo cual requiere que: 
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Recorten significativamente los gastos fiscales 
originados en las diversas actividades y aparatos 
estatales, para ello es necesario mantener aquellos 
programas y agencias que probablemente sean e~icaces 
en la tarea de controlar y/o neutralizar posibles 
presiones desestabilizadoras, por tanto cualquier 
nueva iniciativa tendiente a implicar al Estado en 
proyectos asistencialistas deberá, advierten, pasar 
exitosamente por estrictas instancias de evaluación 
asi como la utilidad que tendrá sobre la sociedad 
norteamericana. 

Más aun, como quiera que un número de actividades 
estatales simplemente no puedan ser canceladas, se 
impone una estrategia tendiente a proteger la autoridad 
gubernamental dispensando la responsabilidad de sus 
eventuales fracasos entre los niveles estatales y loca­
les del gobierno, can la finalidad de mostrar lo 
complicado y torcido que resultan ya los programas 
sociales pero sin deteriorar la nueva imagen que se 
quiere dar respecto a la presencia del Estado en la 
economía. 

C>.- La desrregulación del mercado resulta imprescindible, 
advierten, para lograr una eficiente asignación de re­
cursos, por tanto, el mercado debe ser liberado de las 
pesadas restricciones que durante casi medio siglo de 
intervencionismo ''socializante'' perturbaron su normal 
funcionamiento, convirtiéndose nuevamente en efectivo 
agente de la asignación de los recursos escasos y bas­
tión inexorable de las libertades democráticas. 

Ol.- Las aspiraciones populares deben contenerse pues de lo 
contrario advierten: 

El sistema se sobrecargara y finalmente se desploma­
ra, por tanto, la moderaci6n de las aspiraciones 
populares debe ser acompañada, a tal efecto, de la 
reafirmación de los valores tradicionales de la re-
1 igión y la familia, ya que estos valores, reconocen 
sabiamente, son eficaces en proponer justificaciones 
piadosas y estoicas para atravesar este ''valle de 
lágrimas''. 

E>.- La hegemonía y unidad nacional constituyen en si, los 
conceptos que justifican el aumento del gasto bélico al 
señalar los ideólogos del PRE que: 

La necesidad de la unidad nacional, la lealtad y la 
disciplina para hacer frente a las responsabilidades 
que plantea un mundo cada vez más hostil a los valo­
res y los intereses norteamericanos se hace impr.es­
cindible para lograr que la duda que existe sobre la 
hegemonía de Estados Unidos se disipe. 
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Esta conduce como es natural a una actitud belicosa e 
intervencionista de los Estados Unidos de Norteamérica, 
que así actualizan una vez más su tradicional vocación 
de gendarme de los pueblos y naciones oprimidas. 

F>.- El control de la opinión pública muestra que la lucha 
de clases también se opera en el nivel ideológico, pues 
los defensores del PRE montan una ofensiva que cubre 
todos los frentes posibles, 

El objetivo es vincular cualquier manifestación de 
pensamiento critico con prácticas o valores conside­
rados abiertamente antagónicos a la ley del ''Ameri­
can way of life'1

; de esta manera: 

- Una critica a la pobreza urbana se considera 
antiamericana. 

- Una propuesta de nuevos programas sociales, es 
tildada de socialista, 

- Una critica a los desmesuradas gastas del Departa­
mento de Defensa, es inclinación al plan comunista 
de conquista mundial. 

Asi sobre la base de los argumentos de la corriente 
neoconservadora se constituye el PRE propuesto por la admi­
nistración republicana al congreso estadounidense el 18 de· 
febrero de 1981. Las medidas principales contenidas en el 
programa económico de la administración Reagan son: 

I>.- Una rebaja de 10.0X anual durante 3 años a las tasas 
del impuesta al ingreso de las personas, esta medida 
seria efectiva a partir de julio de 1981. 

La administración calculo que con ello, los nortea­
mericanos reducirían su pago de impuestos en 44 1 200 
millones de dólares en el año fiscal 1982 (Octubre 
1981-Septiembre 1982) y en aproMimadamente 550 mil 
millones durante los años fiscales 1982-1986. La 
administración Reagan señala que esta política esti­
mularia el esfuerzo productivo, la inversi6n, el 
ahorro, y por tanto, también el empleo. 

ll).- Se introduce un esquema de depreciación acelerada para 
propósitos fiscales a los activos fijos de las empre­
sas; el sistema se aplicaría a los activos adquiridos 
a partir de 1981. El ahorro de impuestos para las 
industrias será de 9 1 700 millones de dólares para el 
año fiscal de 1982 y de 59,300 millones de dólares en 
el afio fiscal 1986, para un total, en los cinco años 
fiscales de 160 mil millones de dólares. La adminis­
tración republicana considera que esa medida estimula­
ra sustancialmente la producción e incrementara la 
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productividad y,asi, los salarios y el empleo; también 
se espera un mejoramiento en la competitividad inter­
nacional de los Estados Unidos. 

111).- Un programa de reducciones al crecimiento del gasto 
·federal de manera que esta tasa promedie 7.0Y. en tér­
minos nominales en los años fiscales 1982-1986 (6.1X 
en el año fiscal 1982>, comparado con 16.0Y. en los 
dos años previos. Esta disposición afectaría a la to­
talidad de las ~reas de presupuesto con e~cepcién de 
la defensa militar. 

En ~reas de gasto como bienestar social, serv1c1os 
médicos, pagos de bienestar, estampillas para alimen­
tos, créditos a estudiantes y empleos públicos, no 
sólo habrá reducciones de presupuesto, sino también 
se incrementarían los requerimientos a los beneficia­
rios de dichos programas. 

La dministración Reagan advierte que una medida 
importante seria la consolidación de 40 programas de 
salud y beneficio social en uno sólo, que se adminis­
traría mediante asignaciones globales a los Estados y 
Municipios y éstes últimos decidirían la mejor manera 
de distribuir y administrar ese gasto. La misma medi­
da se aplicaría a 35 programas de ayuda a la educa­
ción; la administración republicana se propuso que 
la consolidación incremente la efectividad de esas· 
programas y desaparezca el excesivo control y regula­
ción a ·las Estados y Municipios. 

Comparado con el último programa de la administración 
Carter, la reducción en la expansión del gasto presu­
puestal sera de 49,600 millones de dólares en el año 
fiscal 1982 y crecer~ año con año hasta exceder los 
120 mil millones de dólares en el año fiscal 1986, o 
un total de aproximadamente 470 mil millones de dóla­
res en esos cinco años fiscales. 

El programa de desarrollo energético (energéticos de 
alcohol, conservación de energía, desarrollo social, 
etc.> tendrá un corte importante; la pos1c1on del 
Presidente Reagan es que el mercado tiene estimules 
suficientes para generar la tecnología en esta área y 
que la asistencia federal se encaminara a la adminis­
tración y desarrollo de proyectos energéticos de muy 
largo plazo. 

IV).- Un mayor gasto en defensa militar; el gasto militar se 
incrementara por encima de sus proyecciones originales 
en 7,200 millones de dólares en el año fiscal 1982 
y en 63,100 millones de dólares en el año fiscal 1986, 
para un total de 170 mil millones de dólares adiciona­
les en los cinco años fiscales. Para justificar dicho 
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gasto la administración Reagan señalo que de 1970 a la 
fecha, la URSS gasto 300 mil millones más en defensa 
militar que los Estados Unidos. El propósito de la 
administración republicana, es elevar rápidamente la 
proporción del gasto militar en el presupuesto federal 
de una tasa de 24.1% en 1981 a 32.4% en 1984. 

V>.- Obtener mayores cobros a los servicios públicos, tales 
como el uso de aeropuertos, instalaciones recreativas, 
entre otros. Tal medida se aplicara mediante impuestos, 
cargos por licencias y cobros directos. 

VI>.- Un eMtenso programa de reducción de actividades de 
regulación que realiza el Estado. La regulación econó­
mica en los Estados Unidos cubre áreas como salud 
alimentos y medicinas , seguridad en el trabajo, pro­
tección ambiental, protección al consumidor e igualdad 
de oportunidades de empleo. 

VII>.- En colaboración con la Reserva Federal <FEO>, 
blecer un nuevo compromiso para desarrollar una 
tica monetaria que restablezca la estabilidad 
divisa y la salud de los mercados financieros. 

esta­
po l i­
de la 

Esta estrategia determina por tanto, los compromisos fun­
damentales que.la administración republicana del Presidente 
Reagan crea con la sociedad norteamericana, inmersos en el 
PRE. Tales compromisos son: 

1.- Reducir las tasas impositivas a los individuos y a las 
empresas, con el fin de incrementar los incentivos para 
todos los norteamericanos y de estimular un mayor nivel 
de ahorro, inversión, productividad y empleo. 

2.- Proporcionar incentivos especiales al ahorro, rebajando 
las tasas impositivas que se aplican al ingreso derivado 
del ahorro y la inversión. 

3.- Revitalizar las capacidades productivas, simplificando y 
acelerando el tratamiento impositivo de la depreciación 
de instalaciones, estructura, equipo y vehículos. 

4.- Limitar el gasto estatal a una proporción menor y deter­
minada por el PNB. 

5.- Equilibrar el presupuesto a estos niveles más bajos de 
imposición y gasto, sin necesidad de aumentar la recau­
dación. 

6.- Cancelar las retenciones al ingreso derivado de intere­
ses y dividendos, pues despojan al ahorrista de los be­
neficios del interés compuesto y de los programas aµto­
máticos de reinversión de dividendos. 
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. . ales supuestos en que 
Ahora bien, los pr1nc1~imiento con infl~ción 

PRE, para logrard unp~~~ con las politicas 
disminución del esem ' 

se basa el 
reprimida Y 
mencionadas 

son: 
El crecimiento económico esta garantizado por la reduc­
ción impositiva y la progresiva ret~r~d~ e~tatal.de las 
actividades que interferían con la 1n1c1at1va privada Y 
con el funcionamiento de los mecanismos de mercado. 

El estimulo de la reducción impositiva no operará a tra­
vés del mecanismo Keynesiano tradicional de incrementar 
la demanda efectiva, sino restableciendo los incentivos 
individuales del esfuerzo, el trabajo y la producción, 
haciendo énfasis en el estimulo a la oferta agregada. 

En los niveles de más altos ingresos es donde una reduc­
ción impositiva puede tener un efecto mayor sobre la 
propensión a ahorrar y a invertir. 

La reacción de la economía a la reducción de la 
fiscal será tan rápida y vigoriza que el aumento 
producción ampliara la base grabable en magnitud 
ciente como para contrarrestar el déficit fiscal. 

carga 
en la 
sufí-

El control de la inflación estará garantizado a través 
del desarrollo de una rápida política monetaria que no 
permitirá que el circulante crezca sistemáticamente más 
rápido que las capacidades de producción real. 

En suma el PRE supone que la economía reaccionara rápi­
da y favorablemente a las medidas adoptadas, bajo las si­
guientes previsiones: 

A>.- Tasas de crecimiento económico superiores al 4.0% real 
entre 1982 y 1986. 

B>.- Menor inflación año con año. 

C>.- Decremento significativo del desempleo. 

D>.- Un presupuesto equilibrado para 1984. 

E>.- Se producirá una importante reducción y reasignación 
del gasto público en favor del de defensa y en detri­
mento del gasto social. 
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ESTADOS UNIDOS 
PARAMETROS DEL PROGRAMA 

DE RECUPERACION ECONOMICA 
( 1982 - 1986 ) 

----------------------------,-%-,----------------------
TASA DE P R E V I S 1 O N E S 
CRECIMIENTO 1981 1982 1983 1984 1985 1986 

PNB-REAL (1) 1.1 4.2 5.0 4.5 4.2 4.2 

PRECIOS AL 
CONSUMIDOR 11.1 8.3 6.2 5.5 4.7 4.2 

DESEMPLEO 7.8 7.2 6.6 6.4 6.0 5.6 

FUENTE: American's New Beglning. A Program Fer Economic 
Recovery. USGPO. 1981. 

tl) Con cifras en dólares de 1982. 

Como se puede apreciar los principales parámetros ma­
croeconómicos del PRE prevén una tendencia hacia la recupe­
ración en forma significativa a partir de 1982, con un cre­
cimiento sostenida por arriba del 4.0X anual, paralelamente. 
a una tendencia descendente en el ritmo de crecimiento de la 
inflación y del desempleo, durante el mismo periodo, es de­
cir se pretende un crecimiento económico con bajo nivel de 
inflación, para lo cual se plantean las siguientes metas en 
materia de gasto público y déficit fiscal para apoyar tal 
estrategi•: · 

ESTADOS UNIDOS 
METAS DE GASTO PUBLICO 

Y DEL DEFICIT FISCAL DEL PRE 
( 1982 - 1986 ) 

--------------------------M-E_T_A_s ____________________ _ 

CONCEPTO ¡99¡---¡992---¡993---¡994---¡995---1906 

Gas to publico 
como proporción 
del PN8. 23.0 
<Déf icl t > /Supvt. 
Fiscal• (54.5) 
Gasto Publico.• 654.7 
ingreso Pub.• 600.2 

21.8 20.4 

(45.0) (23.0) 
695.5 733.1 
650.5 710•1 

19.3 

0.5 
771.6 
772.1 

19.2 

7.0 
844.0 
851.0 

19.0 

30.0 
912.1 
942.1 

--------------------------------------------------------
FUENTE 1 IDEM 
*Cifras en miles de millones de dólares. 

44 



p En materia de _gasto público con relaciCn al PNB, se 
dropone una tendencia a la baja, para moderar el nivel de la 
e~m~nda agregada Y ,Pa~alelamente una significativa mejoría 
h as finanzas publicas, reduciendo el déficit fiscal 
asta lograr revertir su tendencia en 1984,para presiona; 

menos ~~ deman~a de recursos financieros e incidir en la 
represi~n.del incremento de la inflaciCn, ya que las metas 
de crec1m1ento real del gasto total entre ¡9a1 y 19a4 sufri­
rá un decremento del 1.4~ pero con un crecimiento real en 
gasto de defensa del a.ay, en igual periodo. 

ESTADOS UNIDOS 
METAS DE CRECIMIENTO REAL 

GASTO PUBLICO ________________________________ (_Y,_) _________________ _ 

TASAS DE CRECIMIENTO 
_Ñ_o_M_l_Ñ_A_L _________ R_E_A_L _____ _ 

CONCEPTO 

Gasto de Defensa 6.7 16.5 -·- a.a 

Gasto de no-Def. 14.1 1.7 6.6 -3.2 

FUENTE: IDEM 

Aunado a lo anterior, el cambio de prioridades del gas­
to público, donde se denota un aumento del gasto para defen­
sa en detrimento de los de orden social, son los puntos de 
mayor polémica en torno al PRE, Ya que ello implica una ex­
pansión del gasto bélico con reducciCn impositiva que hizo 
dudar a los críticos sobre la meta de equilibrar el presu­
puesto en dos años. Sin embargo la administración Reagan 
señala por otro lado,que el gasto de no-defensa se reducirá 
tanto en términos nominales como reales <ver anexo 1). 

Como puede claramente observarse en dicho ane~o, se 
incluye una ~a lista más bien extensa de recortes masivos 
a las partidas del gasto público diferentes de las partidas 
militares. Más aún, el programa de recortes fue aprobado en 
el Congreso y la Comisión de Presupuesto del Senado no sólo 
la acepto, sino que dicho programa surgió aun más reducido 
en 2 1 300 millones de dólares, de lo que la administración 
Reagan había propuesto, gracias a la fuerza de los republi­
canos en el Congreso. 

En cuanto al programa de reducciones tributarias, la 
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reducción del impuesto personal en 44,000 millones de dóla­
res, se presume. rendirá mayores inversiones, más empleos, 
mayor productividad y mayor crecimiento real, según estima­
ciones de la administración Reagan, a medida que las menores 
tasas marginales estimulen el trabajo, los ahorros y el cre­
cimiento; mientras tanto una reducción de los impuestos a 
los negocios por 9,700 millones de dólares durante 1981-82 
en la forma de depreciación acelerada, subira la tasa de 
rendimiento, aseguran los defensores del PRE, después de 
impuestos y estimulara a las corporaciones a poner todos los 
nuevos ahorros disponibles a trabajar. 

Lo anterior acompañado por una disminución de las regu­
laciones contra la contaminación que tienden a proteger el 
medio ambiente; la eliminación de regulaciones excesivas <lo 
cual se podría ver como una reducciOn adicional de impues­
tos>, que estima la administración republicana, estimulara 

·la inversión y liberara las horas-hombre y los materiales 
que actualmente se desperdician en cumplir con requisitos 
innecesarios <Ver ane~o 2). 

Observando can detalle la tabla de reducciones propues­
tas, se aprecia que en términos porcentuales parece que son 
las familias e individuos de ingresos medianos quienes reci­
ben las mayores disminuciones, aun cuando en términos abso­
lutos evidentemente son mayores éstas para los tramos de 
altas ingresos. 

En suma el propósito es reducir las tasas de impuestos, 
y no las percepciones totales de los mismos que obtiene el 
Estado. 

Por lo demás tales reducciones serán selectivas, de 
acuerdo a los distintos sectores de la economia y grupos de 
ingresos. El efecto esperado es el aumento de la inversión 
privada y de los impuestos globales recolectados como conse­
cuencia del esperado crecimiento económico. 

En lo que respecta a la política monetaria, se proyecta 
reducir el incremento en la oferta de dinero, para eventual­
mente estabilizar y mantener constante el crecimiento de 
ésta. 

Cabe destacar que tal politica se implementa a partir 
de Octubre de 1979, la cual es incluida en el PRE bajo un 
nuevo compromiso con la FEO, debido a que la concepción que 
la sustenta esta estrechamente relacionada con la de la ad­
ministración republicana. 

Así pues con el propósito de alcanzar más efectiva y 
rápidamente sus objetivos de crecimiento de los agregados 
monetarios, el Banco de la Reserva Federal <FEO> intro9uJo 
una política monetaria restrictiva y nuevos métodos de admi­
nistrar esa política. 
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Bajo los procedimientos anteriores la FEO tenia rangos 
objetivos, tanto para agregados monetarios como para las 
tasa de interés, expresado este último en rangos para la 
tasa de fondos federales. 

Bajo los nuevos procedimientos la FEO sólo tiene obje­
tivos para los agregados monetarios, los cuales son contro­
lados mediante operaciones diarias en mercado abierto, enfo­
cadas a alterar las reservas de los bancos, especialmente 
las reservas totales y las no prestadas (9). 

En otras palabras, con la nueva estrategia la FEO da 
prioridad al control y monto de las reservas de los bancos 
para controlar el crecimiento del medio circulante, pero 
dejando que los niveles de las tasas de interés se fijen de 
acuerdo a las fuerzas de mercado, es decir según la oferta y 
demanda de dinero, lo cual incidirá en la estabilización de 
los precios 

AÑOS 
1981 
1982 
1983 
1984 

ESTADOS UNIDOS 
PROYECCION DE TASAS DE INTERES 

DE LA ADMINISTRACIDN REAGAN 

(Y. ) 

CERTIFICADOS DE 
LA TESORERIA• 

13.6 
10.6 
7.5 
6.8 

FUENTE: Boletín de indicadores económicos internacionales. 
Banco de Mé~ico, S. A. México. 1981. 
Julio-Septiembre. No, 3, 

* A tres meses 

Lo anterior lo concibe la FEO como condición indispen­
sable para la consecución de un crecimiento económico soste­
nido, lo cual considera que puede lograrse solamente a través 
de la r~stricci6n al crecimiento del dinero y del crédito. 

Se estima que ante la significativa desaceleración del 
crecimiento de los agregados monetarios anunciada por la 
FEO, la expansión de la oferta de dinero seria consistente 
con el proyectado crecimiento del PNB nominal sólo si hubie­
ra una aceleración sin precedentes en la velocidad de circu­
lación del dinero. 
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ESTADOS UNIDOS 
RANGO OBJETIVO DE LOS 
AGREGADOS MONETARIOS ____________________________ (_% _______________________ _ 

CREDITO 
MO Ml M2 M3 TOTAL 

1980-FiE?iL. _____ 
6.8 

--9:0 ___ --------9.7 12.3 
1981 OBJETIVOS 3.5-6.0 6.0-9.0 6.5-9.5 
1982 OBJETIVOS 3.5-5.5 6.0-9.0 6.5-9.5 
1983 OBJETIVOS 4.0-8.0 7.0-10.0 6.5-9.5 8.5-11.5 

FUENTE: Bol et in de indicadores económicos i nt.ernac ionales. 
Banxico, s. A. México. 1983. Enero-Marzo. No. 1. 

El Banco de la Reserva Federal considera esencial, como 
lo ha señalado Paul Volcker, Presidente del Consejo de Coor­
dinadores de esa Institución, que un programa efectivo para 
restaurar la estabilidad de precios requiere reducir a tra­
vés del tiempo, el crecimiento de la oferta de dinero y el 
crédito a tasas consistentes con el crecimiento de la pro­
ducción y el empleo a precios estables. 

El crecimiento de la oferta de dinero que sea compati­
ble con la estabilidad de precios debe ser alcanzado, según 
la FED, en un periodo de varios años para evitar presiones 
contraccionarias severas en la producción y el empleo. Los 
rangos de expansión monetaria fijados para 1981-1982 refle­
jan las anteriores consideraciones, implicando además una 
desaceleración significativa respecto a las tasas de creci­
miento registradas por los agregados monetarios en 1980. 

En suma la estabilización de precios según la adminis­
tración Reagan, requiere de una tasa de crecimiento de la 
oferta monetaria compatible con el crecimiento real de la 
economía. Si la oferta de dólares excede a la oferta de mer­
cancías, la inflación se torna inevitable. 

La política monetaria y fiscal, advierte la administra­
ción republicana, deben jugar por tanto, sus roles de manera 
apropiada, si es que deseamos alcanzar el objetivo común de 
pleno empleo y estabilidad de precios. 

Por tal motivo la reducción en las tasas impositivas, 
en el menor gasto estatal y un presupuesto balanceado son 
las claves para el mantenimiento del crecimiento real y del 
pleno empleo, a la par que se combate la inflación, poniendo 
nuevamente a la política monetaria sobre los carriles co­
rrectos, es decir se deberA preservar la independencia del 
sistema de la Reserva Federal (101. 
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La inflación agrega la administrac ón republicana, sólo 
puede controlarse por medio de restricc enes fiscales y mo­
netarias combinadas con reducciones s gnificativas en los 
impuestos, y en las actividades regulatorias que 
desincentivan el ahorro, la inversión y la productividad. 
Por consiguiente, la administración republicana, se opone a 
la imposición de controles de crédito y controles de precios 
y salarlos. 

Los controles de precios y salarios, aseguran, habrán 
de producir sólo escaceses, inequidades, mercados negros, y, 
en ~ltima instancia, precios más altos. ''Nosotros rechazamos 
esta perspectiva equivocada •••• es necesario por tanto ele­
var la conciencia y el entendimiento público de que nuestro 
sistema de libre empresa constituye la fuente de todos los 
ingresos p~blicos y privados''(11). 

No obstante es importante recalcar que el objetivo úl­
timo y fundamental de esta estrategia de la administración 
Reagan es recomponer y redistribuir el poder social a través 
de rehabilitar el reino del mercado, despolitizando las re­
laciones económicas, es decir, la racionalidad de este pro­
yecto económico, consiste en el establecimiento de la li­
bertad económica como prerrequisito de la libertad política 
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CAPITULO 111. NOTAS Y PIES DE PAGINA 

(1).- Para profundizar más al respecto consultese el trabajo 
de Atilio A. Boiron: '' La crisis norteamericana y la 
racionalidad neoconservadora 11 Lecturas del F.C.E. 
No. 53. Mé•ico. 1980. 

<2>. - Ver CIOE. "Plataforma Republicana". En Cuadernos Semes­
trales de E.U. Editada por el CIOE. No. 8. Segundo Se­
mestre de 1980, 

<3>.- Para mayor información al respecto consultese el tra­
bajo de Luis Maira: •• Perspectivas y opciones de la 
Sociedad norteamericana 11

• Lecturas del F.C.E. No. 53. 
MéM i co. 1984, 

t4>.- Maira, Luis. ''Estados Unidos. Una visión Latinoameri­
cana". En "Perspectivas y opciones de la sociedad 
norteamericana••. México. F.C.E. 1984. Pág. 37. 

<5>.- Para un mayor detalle al respecto de esta concepción 
de la crisis en E.U., consultese el trabajo de Luis 
Maira: 1

' Nota preliminar sobre la influencia creciente 
del pensamiento de la nueva derecha norteamericana en 
E.U. •. Lecturas del F.C.E. No. 55. Mé•ico. 1984 

<6> .- Maira, Luis. "Estados Unidos: .•. ". Ibid. 

<?>.- '' TeMto de la pataforma republicana de 1980 En Cua-
dernos Semestrales de E.U. Editada por el CIDE. No. 8. 
Segundo Semestre de 1980. 

<B>.- Para mayor información al respecto consultese el tra­
bajo de Roberto Bousas: '' Algunas refleMiones sobre la 
crisis y el papel del Estado en la economía norteame­
ricana•, En Lecturas del F.C.E. No. 152. Mé•ico.1984. 

<9>.- Las reservas totales son reservas no prestadas <no 
pedidas prestadas al FEO> más reservas prestadas. 

C10).- Para un mayor detalle del funcionamiento independien­
te de la FEO consúltese •..••• 

(111.- "Te•ta de la plataforma republicana 1980 ". Cuader­
nos semestrales; Estados Unidos. Perspectiva Latino­
americana. CIDE. 2o. Semestre. 1980. No. 8. 
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CAPITULO IV 

PRE: METAS Y RESULTADOS 1981-1984 

La economía estadounidense durante 1981-1984 pasó, en 
termines generales, de una profunda recesión inducida, con 
tendencia a la baja en la tasa de inflación , hacia un cre­
cimiento económico con control de los precios y una tasa de 
desempleo ascendente, pero moderada en su ritmo de creci­
miento, con significativos desequilibrios fiscal y comer­
cial. 

El crecimiento económico que registró el PNB real en 
1981 fUé del 1.91 y baj• a 2:51 en 1982 pero al siguiente 
año empezó a registrarse un repunte del PNB Casi como de la 
actividad industrial> a partir del segundo trimestre de 
1983, siendo del 9.71 el incremento del PNB y de 5.41 el 
logrado por el sector industrial con respecto al trimestre 
anterior; al finalizar el año el PNB real creció en promedio 
3.SY., destacando la actividad manufacturera con un incremen­
to del 6.4Y., mientras que el año anterior habia caido en 
alrededor del 6.11. 

La tasa de inflación bajó de 10.lY. en 1981 a 6.1Y. en 
1982 y para 1983 se ubicó en 3.21, lo que significó el se­
gundo éxito de la política económica instrumentada, ya que 
la inflación además dejó de ser de dos digitos en los prime­
ros dos años de la administración Reagan. 

En cuanto a la tasa de desempleo su tendencia es con­
traria a la de la inflación durante 1981-1983, ya que en 
1981 creció ?.SY. y para 1982 subió a 9.5Y.; manteniendose en 
este nivel durante 1983. 

Las principales variables que impulsaron el crecimiento 
económico en 1983 fueron las siguientes: 

- El solido mercado de bienes de consumo; 
sumo durables se incrementaron en 12Y. y 
3.9 'l., en cambio en 1982 habían crecido 
0.95'l. respectivamente. 

los bienes de con­
los no durables en 
en sólo 0.75 1 y 

- La recuperación cíclica de los inventarios, los cuales 
registraron una caída de 24.SY. en 1982, mientras que en el 
año siguiente solamente disminuyeron en 6.4'l.. 

- Un aumento en los gastos de capital, que se reflejó, en 
parte, en el crecimiento que registró el número de nuevos 
negocios, siendo de 5.9 Y. en 1983; en cambio un año antes 
presento una reducción del 2.6 Y.. Asimismo la inversión 
fija neta doméstica sube de 88,700 millones de dólares a 
110,000 millones de dolares en 1982 y 1983 respectivamen-
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te, lo que significa un incremento del 30.8 Y., en términos 
reales, a precios de 1982~ 

- Aunado a lo anterior se presenta una expansiDn del gasto 
de Defensa, que en 1983 registro un aumento real del 3.4 Y. 
sobre la misma base mencionada. 

A).- 1980 - 1982. LA RECESION INDUCIDA 

Na obstante que se lograron progresos considerables en 
la disminución de la inflación, la economía estadounidense 
registró en 1981-1982 una de las más serias recesiones desde 
el período de posguerra; la debilidad económica de los Esta­
dos Unidos durante este periodo es atribuible por un lado a 
las políticas fiscal y monetaria implementadas en estos a­
ños, y por otro, a problemas estructurales tales como el 
rezago competitivo de la industria doméstica y a las distor­
siones ocasionadas por el proceso inflacionario de los ?0 1 s 
que obstaculizaron la e~pansiOn del PNB en el largo plazo 
( ll 

Así, la política fiscal de la administración Reagan se 
basó en recortes impositivos a empresas e individuos, una 
reducciDn del gasto público, incluyendo los programas socia­
les y un aumento del gasto militar; la política monetaria se 
ha caracterizó por instrumentar un severo control sobre los 
agregados monetarios, por tanto, ante las restricciones al 
crecimiento de la liquidez de la economía, impuestos por las 
autoridades monetarias, las considerables necesidades de 
financiamiento del sector püblico producto de los continuos 
déficits fiscales tuvieran que ser satisfechos con los re­
cursos crediticios existentes, presionando al alza las tasas 
de interés (2) 1 y obstaculizando la recuperación de la eco­
nomía como se tenia previsto en et PRE, pues se estimó que 
el PNB debería de crecer de 1.2~ en 1981 a 4.2Y. en 1982, sin 
embargo descendio en 0.2X en este último año. 

Como resultado de lo anterior los agregados monetarios 
mostraron un comportamiento errático. Así la relación entre 
oferta monetaria y el PNB, esto es la velocidad de circula­
ción del dinero mostro un patrón irregular, específicamente 
durante 1982. En esa año se registró una brusca reducción de 
la velocidad de circulación en las diversas definiciones 
monetarias. 
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ESTADOS UNIDOS 
RANGO OBJETIVO Y CRECIMIENTO REAL 

DE LOS AGREGADOS MONETARIOS, 
( r. ) 

AÑO Ml M2 M3 

1980 
OBJETIVO 4.0-6,5 6.0-9.0 6.5-9.5 
REALIZADO 6.8 9.0 9.7 

1981 
OBJETIVO 3.5-6.0 6.0-9.0 6,5-9,5 
REALIZADO 2.3 9,4 11.7 

1982 
OBJETIVO 2.5-5.5 6.0-9.0 6.5-9,5 
REALIZADO 8.5 9.2 10 .1 

FUENTE: Board of Governors of the Federal Reserve System. 

NOTA: Definición en Estados Unidos del MI, M2, M3. 

Ante esta situaciOn la Reserva Federal afirmó que la 
reciente .expansión monetaria (1982> se debió al incremento 
en las cuentas de cheques con ganancia de interés; segun 
este organi5mo lo anterior constituyó un movimiento 
precautorio del público en un momento de gran incertidumbre 
económica, lo cual se reflejo en un descenso del gasto in­
flacionario en bienes y servicios. 

Como respuesta a esta posición la Reserva Federal anun­
cio que ante el erratico comportamiento del Ml el agregado 
M2, pasaria a ocupar el indicador clave para el control de 
la liquidez en la economía estadounidense (3). 

En suma el gobierno norteamericano esperaba Que las 
reducciones del impuesto al ingreso impulsarian el consumo 
privado con lo que supuestamente se estimularia el repunte 
de la actividad econ6mica en 1982; sin embargo el efecto 
inmediato de los cortes impositivos en el consumo fue 
contrarestado por el hecho de que la familias ahorraron una 
porción importante de su mayor ingreso disponible, producto 
básicamente del creciente desempleo y la incertidumbre eco­
nómica (4). El ahorro privado registra un incremento prome­
dio anual del 8.?X durant.e 1981-1982, en cambio en 1980 fue 
de menos de la mitad que el promedio logrado en los dos años 
anteriores. 

Concomitantemente, pese a los estímulos fiscales otor­
gados a las empresas, el lento crecimiento de las ventas y 
el alto costo del crédito redujeron en forma significativa 
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las ganancias empresariales de las coorporaciones privadas 
no financieras, registrándose una caída del 22.4Y. en 1982, 
respecto al año anterior, incrementando la tasa de quiebras 
comerciales a niveles sin precedentes desde la gran depre­
siOn , ya que el numero de establecimientos declarados en 
quiebra paso de 11,742 en 1980 a 24,804 en 1992, lo que 
significó un incrementó del 45.bY. promedio anual, similar a 
la registrada en 1956 que fue del 49.0Y.; por su parte la 
inversión total declinó de 515,000 a 447,300 millones de 
dolares, lo que significo un decremento real de alrededor 
del 13.2Y., de 1991 a 1982 respectivamente, lo cual ubicó a 
la inversión a niveles similares a los de tres años antes, a 
precios de 1982 15>. 

Esta situación fue agravada por el hecho de que ante 
·las elevadas tasas de interés norteamericanas, el dólar se 
apreció sustancialmente, desalentando el crecimiento de las 
exportaciones. La Prime Rate real, por ejemplo, pasa de t.6Y. 
en 1980 a 7.7Y. y 8.2Y. en 1981 y 1982 respectivamente; la 
tasa real de Fondos Federales, por su parte, de ser negativa 
en 1980 10.12%) se eleva hasta 5,8Y. en 1992; mientras que la 
apreciación del dólar frente al Ven japonés se incrementó en 
2.9Y. de 1980 a 1982; con respecto al Marco alemAn fue del 
30.4Y.; en relación al Franco francés el ascenso fue del 
58.SX; y ante la Libra Esterlina se revaluó en un 30.0X du­
rante el período mencionado; sin embargo esto tuvo efectos 
negativos sobre el superávit comercial, pues de registrar un 
$aldo positivo en 1990 de 32,100 baja a 26,300 millones de 
dólares hecho que denotó una reducción del 18.1% comparati­
vamente, debido entre otras casas no menos importantes a la 
significativa apreciación de la divisa norteamericana, ya 
que por un lado abarato el precio de la importaciones y por 
otro volvió menos competitivas las exportaciones norteameri­
canas <6>. 

Más aún, la política de restricción monetaria y la a­
dopción de métodos de control monetario, aplicados por el 
Banco de la Reserva Federal durante 1981 y 1982 generaron 
aumentos e~ las tasas de interés, manipulando el ascenso de 
las mismas,. es decir, las autoridades monetarias descuidaron 
en forma deliberada el nivel de las tasas de interés; adi­
cionalmente, la persistencia de las presiones sobre los pre­
cios y las expectativas de inflación constituyeron los fac­
tores principales que provocarón la mencionada alza de las 
tasas de interés, tanto en términos nominales como reales. 

Además estos factores se vieron reforzados con el he­
cho, de que ante las dificultades enfrentadas por el sector 
empresarial muchas compañías continuaron endeudándose, debi­
do entre otras causas, a las presiones que provocaron el 
alza de las tasas de interés sobre sus pasivos, es decir, 
sus obligaciones financieras contractuales subieron automá­
ticamente con el ascenso del costo del financiamiento ban­
cario, por tanto pese a la recesión la demanda de crédito 
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pÓ~gf;~r~m~Pes!~P$íJª~:~o¿fg~;mi;~~~~tr~lu;~é~~!~ d~on~~=:~~o 
miento real en promedio anual del 20.3'l. durante 1979-19B2, 
en cambio en el periodo 1975-197B fue de 14.2'l. a precios de 
1982, lo que significó un aumento sustancial en el ritmo de 
crecimiento en la demanda de financiamiento ante una demanda 
monetaria menos elástica (7) producto de una política mone­
taria rectrictiva. 

8J.- 1982 - 1983. LA TRANSICIDN: DE LA RECESIDN A EL 
CRECIHIENTO. 

Como resultado del pronunciado descenso de la inflación 
y el fuerte aumento del desempleo (8) el esquema de priori­
dades de la política económica registro ciertas modificacio­
nes desde finales de 19B2. 

El gobierno norteamericano reconoció que la difícil 
situación de la economía había sido influida por el manejo 
de las políticas fiscal y monetarias. 

En este marco general se consideró necesario introducir 
algunos cambios en la orientación de la política económica 
para 1983, enfocados a apoyar la recuperación de la economía 
sin abandonar los esfuerzos para reducir la inflación <9> 
por tanto, los rangos objetivos de crecimiento fijados por 
la Reserva Federal para los diversos agregados monetarios 
fueron aproximadamente los mismos que los registrados en 
1982 1 excepto para el Ml, lo que representó un relajamiento 
moderado dela política monetaria restrictiva instrumentada 
desde 1979 ClOJ 

AÑO 

19B2 
OBJETIVO 
REALIZADO 

19B3 
OBJETIVO 

ESTADOS UNIDOS 
RANGO OBJETIVO DE 

LOS AGREGADOS MONETARIOS 1983 
( 'l. ) 

MI 

2.5-5.5 
B.5 

4.0-B.5 

M2 

6.0-9.0 
9.2 

7.0-10.0 

M3 

6.5-9.5 
10.l 

6.5-9.5 

FUENTE: Board of Gobernors of the Federal Reserve System. 
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La política fiscal, por su parte planteo cuatro puntos 
principales, los cuales son los siguientes (11>: 

al.- El cancelamiento de los gastos no militares del gobi•r­
no federal. Los rubros más afectados son los de benefi­
cio social que en muchas casos se reducen sus niveles 
absolutos de gasto. 

b).- La adopción por parte del Congreso de medidas especifi­
cas para controlar el crecimiento de las programas de 
gasto automático. 

c>.- Una disminucuión en los gastos de defensa de 55,000 
millones de dólares para los próximos cinco años. 

d).- Impuestos contingentes limitados a no más de 1.0 X del 
PNB, que serian aplicados de ser necesarias a partir de 
1986; estas impuestos compensarian una sobretasa al 
impuesto al ingreso de los individuos y corporaciones 
y un impuesto al petróleo importado de cinco dólares 
por barril. 

Lo anterior significó, por tanto, intentar atacar en 
forma directa el componente estructural de los déficits fis­
cales mediante la imposición de limites al crecimiento de 
los·programas domésticas del gasto del gobierno federal. 

Los resultados económicos logrados durante 1983, pro­
ducto de dicha variación en la política económica, pero so­
bre todo de la incidencia en éstos de la política monetaria 
no se hicieron esperar. 

Así, el crecimento registrado en el PNB de 1982 a 1983, 
paso de una caída del 2.5% a 3·.faX respectivamente; la pro­
ducción industrial tuvo un incremento del 6.5Y. mientras que 
el año anterior habia descendido en 8.1%. 

Más aun, se logro suavizar el agudo problema del desem­
pleo generado en gran medida por la política monetaria res­
trictiva, aplicada de 1979-1982, lo cual se reflejo en una 
contención en el ritmo de crecimento de la tasa de 
desempleó, pues de 1981 a 1982 creció de 7.lY. a 9.7'l. respec­
tivamente y para 1983 fue del 9.6%, que en termines absolu­
tos significo la reincorporación de un millon 334 mil traba­
jadores con empleo, por tanto el desempleo se redujo en 2.2Y. 
con respecto a la población total desempleada, de 1982 a 
1983. 

Paralelamente a la contención en el ritmo de crecimien­
to de la tasa de desempleo, se logro continuar con el des­
censo en los niveles de incremento de la inflación, siendo 
del 3.2Y. en 1983 el crecimiento de los precios al consumi­
dor, que represento una reducción en su ritmo del 69.2% con 
respecto a 1981 y del 47.5% en relación a 1982¡ es decir de 
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1981 a 1983, la inflación presenta un descenso promedia a­
nual en su ritma de crecimiento del 44.5Y.; a su vez, las 
precios al productor declinan de 9.2% a 1.7% de 1981 a 1983 
respectivamente, lo que constituyo un menor ritmo de creci­
miento del 81.SY. en dicha periodo y contrayendose en 57.5% 
en 1983 sobre el año previo, resultando una tasa de decre­
mento promedio anual del 57.0% durante 1981-1983, 

Cabe destacar que el promedia anual de descenso que 
registraran los precios al productor durante dicho periodo 
es 12.0 puntos más bajo con respecto al registrada en los 
precios al consumidor, lo que en forma acumulada representa 
una brecha de 25.0 puntas entre ambos indicadores, hecho que 
permite deducir que las beneficios de la política económica 
antiinflacianaria instrumentada par la administración Reagan 
se concentran más en los costas de producción que en los 
precios al consumidor. 

En general el comportamiento de los precios registrado 
de 1981 a 1983 esta asociado entre otros factores a una pa-
1 ítica monetaria moderadamente restrictiva, a la fortaleza 
del dólar, a la favorable evolución de los precias de los 
energéticas y los alimentos, y a la recuperación de la pro­
ductividad originada par el mayor ritmo de la actividad eco-
nómica. 

ESTADOS UNIDOS 
INDICADIRES ECONDMICOS 

1982-1983 

COMCEPTO 1982 1983 

CRECIMIENTO 
REALIZADO 

-MI 8.5X I0.4X 
-M2 9.2Y. 12.2% 
-M3 10.1 9.9 

APRECIACION DEL 
DOLAR FRENTE: 

-MARCO ALEMAN 4.8Y. 14.7% 
-FRANCO FRANGES 17.0% 24.3% 
-LIBRA ESTERLINA 17.3% 12.0Y. 

PETROLEO: 
PRECIO INTERNA-
CIONAL. 
DLLS/BARRIL 34.0 29.0 

CRECIMIENTO DE 
LA PRODUCTIVIDAD -3.3% 5.0% 

FUENTE: International Financia! Statistics. IMF. Febrero, 
1986. 
Economic Report of the President. febrero. 1988. 
Banco de México. 



Ahora bien, el contener el ritmo de crecimiento de la 
inflación, pero en especial los relacionados con los costos 
de producción provocaron, entre otras cosas, un estimulo en 
la recuperación de la inversión y el consumo, que incidieron 
en forma positiva en el repunte de la actividad económica 
general; la inversión crecio en 1983 en 12.0Y. con respecto a 
1982, año en que esta registró un descenso de 18.0 puntos 
porcentuales; el consumo por su parte, elevé su ritmo de 
crecimiento de 1.3'l. en 1982 a 4.6Y. en 1983, sobresaliendo el 
consumo de bienes durables con un incremento de 12.0X, mien­
tras que el de bienes no durables fue de 3.7% durante el 
mismo año.<12> 

Asimismo la recuperación de la actividad económica y 
del empleo, se vio estimulada por la demanda del sector pú­
blico, pues el gasto total del gobierno federal de Estados 
Unidos se incremento en 1983 en 4.0Y., mientras que durante 
1982 su crecimento fue nulo; cabe destacar que el aumento 
registrado en el gasto público se debe en gran parte al cre­
cimiento obtenido en el gasto militar y en el de seguridad; 
el primero se incremento en 8.1% promedio anual de 1981 a 
1983, uno de los más altos en tiempos de paz; el segundo 
tuvo un incremento del 4.4Y. promedia· anual, durante el mismo 
periodo, dicho gasto tiene un efecto significativo si consi­
deramos que este absorbe el 69.0'l. del gasto total, corres­
pondiendo salo a defensa el 26.0Y. y el 43.0X restante a se­
guridad, con sus efectos multiplicadores en el resto de la 
demanda agregada y sobre la actividad económica en general, 
considerando que el gasto público represento en promedio un 
23.8Y. del PNB obtenido. 

A su vez la política tributaria coadyuvo, al igual que 
el gasto público a estimular el aumento de la inversión y 
del consumo, a través de la implantación de reducciones en 
los impuestos sobre los ingresos de las corporaciones y de 
los individuos, lo que incidió, entre otros factores, en el 
repunte de la economía norteamericana de 1982 a 1983, sin 
considerar los efectos del retroceso de desregulación del 
gobierno de Reagan sobre los de producción e inversión. 

No obstante haberse logrado el objetivo prioritario de 
la administración Reagan para 1983, de continuar controlando 
el alto nivel de desempleo, sin abandonar su política de 
reprimir el crecimiento de la inflaciOn, en forma paralela, 
se registró un déficit fiscal de gran magnitud, que repre­
sentó el 5.4Y. del PNB, siendo en 1982 del 3.6Y., como resul­
tado del acrecentamiento de las erogaciones del gobierno 
federal en virtud del continuo crecimiento acelerado de pro­
gramas de transferencia tales como los pagos de la seguridad 
social, la atención médica, los subsidios de desempleo y el 
interés sobre la deuda nacional, así como el gasto en de­
fensa. Al mismo tiempo, los ingresos crecieron con más len­
titud que el PNB, en buena parte par la declinación del man­
to de impuestos sobre las utilidades de las corporaciones 
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(13>, ya que estos registraron una caída del 28.0Y. 1 la cual 
fue mayor que la de 1982 <27.0Y.>, mientras que la reducción 
en el monto de los impuestos al ingreso de los individuos 
descendió solo en un 7.0Y. en 1983. 

Como consecuencia del aumento en el déficit fiscal que 
pasa de 111,000 a 195,000 millones de dolares en 1982 y 1983 
respectivamente (lo que significó un incremento del 6.5X en­
tre ambos años>, las tasas de interés reales se mantuvieron 
elevadas y permitieron, por tanto la continua apreciación 
del dólar frente a las principales divisas internacionales: 
11 
••• el déficit del presupuesto de Estados Unidos ha sido la 

causa principal de las altas tasas de interés reales y por 
ende del ascendente dólar t ••• > pero al mismo tiempo el dé­
ficit presupuestario estadounidense ha elevado las tasas de 
interés en el mercado mundial de capitales y ha inducido a 
los gobiernos europeos a aplicar políticas monetarias y fis­
cales restrictivas, encaminadas a contrarrestar la presión 
inflacionaria causada por el descenso de los valores de sus 
propias monedas'1 (14) 
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TASAS DE INTERES REALES E INFLACION 
1982-1983 

( Y. ) 

REALES NOMINALES 
p A I s 1982 1983 1982 1983 

ESTADOS UNIDOS 
al Tasa de interes 

preferencial 8.3 7.4 14.9 10.8 
b) Tasa de fondos 

federales 5.8 5.7 12.3 9.1 
e:) Tasa de infla-

cien 6.1 3.2 - - -.-
ALEMANIA FEDERAL 
al Tasa de interes 

preferencial 7.9 1.3 13.5 10.1 
b) Letras del te-

soro 2.7 (2.8) B.O 5.6 
e:) Tasa de infla-

e ion 5.2 8.7 

.FRANCIA 
al Tasa de interes 

preferencial 7.6 <2.9) 20.3 19.0 
b) Bonos del te-

soro 3.5 (7.3) 15.7 13.6 
e:) Tasa de infla-

e ion 11.B 22.6 -. -
REINO UNIDO 
a> Tasa de interes 

preferencial 0.2 (3.3) 11.8 9.8 
b) Letras del te-

soro 3.1 (3.2) 12.0 9.9 
e:) Tasa de infla-

e ion 8.6 13.6 -.-

FUENTE: Estadísticas Financieras Internacionales. F.M.I. En 
Espa~ol. Vol. XLI. No. 12. Dic:!embre 1988. 

Sin embargo, el más impresionante efecto del déficit 
presupuesta! estadounidense es el desequilibrio comercial, 
debido básicamente a las siguentes razones: 

a>.- El fortalecimiento del dólar norteamericano frente a 
las divisas de sus principales socios comerciales de 
Europa y Japón, provocó un abaratamiento de las impor­
taciones, por un lado y un encarecimiento de sus expor­
taciones, es decir el menor precio de las importaciones 
generó un mayor poder adquisitivo del consumidor y me­
nores costos al productor estadounidense, vía aprecia-
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ción de la moneda nacional, pero paralelamente provocó 
una pérdida de competitividad de sus mercancías al 
valer un dólar más caro frente al consumidor y produc­
tor europeo. 

b>.- La recuperación económica lograda en 1983, implicó un 
mayor monto de importaciones sobre todo de manufactu­
ras, las cuales registraron un crecimiento del 13.3 Y. 
con respecto a 1982, año en que crecieron en 1.1%, 
mientras que las e~portaciones de manufacturas tuvieron 
un decremento del 4.9X en 1983. 

Como resultado de lo anterior la balanza comercial re­
gistró un déficit de 67,216 millones de dólares, lo que sig­
nific~ un incremento del 84.4% con respecto al año anterior, 
el más alto desde 1977, y considerado como cifra récord des­
de 1971, año en que por primera vez desde 1955 la balanza 
comercial pasó de un saldo positivo a uno negativo de 2 1 260 
millones de dólares. 

Pese a sus severas consecuencias tanto el déficit co­
mercial como el pujante dólar procuraron algunas ••ventajas••, 
a la economía estadounidense, ya que ambos déficit fueron 
financiados con capital procedente del e~terior. 

Tales déficits y la entrada masiva de capitales, inci­
dieron en gran medida en el aumento de la deuda norteameri­
cana, que más adelante la convertirian en una economía deu­
dora; de este modo la deuda pasó de 1,003.9 en 1981 a 
1,381.9 miles de millones de dólares en 1983, lo cual signi­
ficó un aumento en términos absolutos de 370,000 millones de 
dólares (15) y en términos relativos representó un incremen­
to del 37.?X en sólo dos años; más aún el financiamiento 
externo mostró un crecimiento altamente significativo al 
aumentar en 63.2Y. en 1983 respecto a 1982, año en que des­
cendió en un 3.1Y. 1 cabe destacar que dicho financiamiento 
registro un mayor ritmo de crecimiento que el interno, el 
cual fue de 54.8% durante el mismo periodo analizado. 

El pronunciado ascenso del dólar, desde 1980 se produjo 
porque los valores en esta moneda resultaron ser mucho más 
atractivos que las inversiones efectuadas en otras divisas, 
la principal razón de este acrecentado atractivo no es otra 
que el acusado incremento de la tasa de interés real sobre 
las inversiones en dólares a mediano y largo plazo, en rela~ 
ción can los rendimientos obt~nidos en otras econémias .de 
paises desarrollados. Por ejemplo las tasas de interés sobre 
los bonos de las empresas son cerca de 6.0Y. más elevadas en 
Estados Unidos que en Alemania Federal. 

Este atractivo de los valores en dólares se acrecento 
en los años últimos por la aplicación de la política mpne­
taria, gracias a la cual fue menor el riesgo de inflación en 
Estados Unidos. Añadase a esto la elevación del valor del 
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dólar a nivel mundial. Además de que la estabilidad política 
de Estados Unidos estimulo a individuos e instituciones en 
el mundo entero a colocar sus inversiones en valores denomi­
nados en dólares. 

En suma la economía norteamericana pasa de una recesión 
inducida con control de la inflación paralelo a una agudiza­
ción en el problema del desempleo durante 1981-1982 a un 
repunte de la actividad económica en 1983, que suaviza el 
problema del desempleo y mantiene el descenso en el ritmo 
del crecimiento de la tasa de inflación, y por ende una con­
siderable apreciación del dólar norteamericano frente a las 
principales divisas internacionales. 

Bajo este esquema de repunte 
ción, se registró una agudización 
deterioro en la balanza comercial, 
nificativo de la situación deudora 
resta del mundo. 

económico y baja infla­
del déficit público y un 
paralelo al aumento sig-

de Estados Unidos en el 

Cl.- 1983 - 1984. EL CRECIMIENTO CON INFLACION MODERADA 

Hacia 1984 la situación de la economía norteamericana 
se caracterizó por una persistente recuperación que logró 
disminuir en forma significativa los niveles de desempleo, 
pues su tasa desciende de 9.6X a 7.5X de 1983 a 1984 respec­
tivamente, lo que significó un aumento de 4.2 millones de 
empleos; a su vez el PNB creció en 6.8~ durante 1984, mien­
tras que el año previo fue de 3.7X representando un aumento 
en el ritmo de crecimiento de 83.8 puntos porcentuales; la 
actividad industrial por su parte, elevó su crecimiento a 
10.?X, es decir 4.2X más que la registrada un año antes. 

Concomitantemente, se mantiene una reducida inflación 
con altas tasas de interés tanto en términos nominales como 
reales, un tipo de cambio del dólar cada vez más fuerte res­
pecto a otras divisas y un significativo déficit comercial y 
en cuenta corriente, con un descenso en el déficit fiscal 
del 14.0X, el cual no obstante siguió siendo elevado. 
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ESTADOS UNIDOS 
INDICADORES ECONOMICOS 

1981-1984 

CONCEPTO 1981 1982 1983 1984 

Tipo de cambio 
efectivo real * 112.5 122.9 126.1 132.2 

Tasa de interes 
preferencial (l() 

Nominal 18.9 14.8 10.7 12.0 - Real 7.7 8.2 7.3 7.4 

Tasa de fondos (Y,) 

federales 
Nominal 16.4 12.3 9.1 10.2 

- Real 5.4 S.8 5.7 5.7 

Inflac ion (ll) 

Consumidor 10.4 6.1 3.2 4.3 
- Productor 9.2 4.0 1.6 2.1 

Balanza comer-
cial ( 1) l27,978l (36,444) (67,216) ( 114, 107) 

Balanza en Cta. 
Corriente (ll 6,339 C8,051l (45,994) (107,358) 

Déflc i t Pub. ( 1 )•• 86,649 127,940 200' 159 171,596 

FUENTE: lnternational Financia! Statistics. !.M.F. Julio. 
1985¡ Economic Report of the President. 1983-1987. 

NOTAS: 

* Base 1980=100.0 
** Base 1982=100.0 (año oficial. 

<1> Cifras en millones de 'dólares. 

Los resultados absolutos de dichas medidas, muestran 
cierto grado de alivio sobre las finanzas públicas, entre 
las que destacan la reducción de 28,563.0 millones de dóla­
res en el déficit fiscal durante 1984, respecto al del a~o 
anterior en términos reales, como consecuecia por un lado, 
de un aumento de 38,514.0 millones de dólares en los impues­
tos, lo que significD cumplir en un 75.0Y. la meta planteada 
para 1984, por otro lado los gastos totales aume11taron en 
tan solo 9,951.0 millones de dólares, mientras que en 1983, 
el aumento de éstos fue 33,029.0 millones de dólares; los 
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gastos de defensa subieron en 8,349.0 millones de dólares en 
1984, que comparados con los del año anterior,(16 1 910.ó mi­
llones de dólares), representaron un freno a su crecimiento 
en términos reales, a precios de 1982, aunque éstos siguie­
ron registrando una mayor presencia dentro del gasto total 
al pasar de 20.0% en 1982 a 27.0Y. en 1983, centra un estan­
camiento en la participaci6n de los gastos públicos de!!itina­
dos a programas de caracter social, tales como salud, educa­
ción, enseñanza y servicios sociales entre otros, paralela­
mente al aumento de los pagos por concepto de intereses 
netos por 16,344.0 millones de dólares con respecto a 1983, 
como se puede apreciar en el siguiente cuadro. 

ESTADOS UNIDOS 
FINANZAS PUBLICAS 

1983-1984 

CRECIMIENTO<Y.>* (\1,) EN EL TOTAL 
e o N e E P T o 1983 1984 1983 1984 

1.- INGRESOS (6.0) 7.0 100.0 100.0 
- Impuestos a les 

ingresas persa-
na les (7,0) ( 1,0) 48.0 45.0 

- Impuestos a los 
ingresos de las 
coorporaciones <28.0) 48,0 6.0 9.0 

- Impuestos y con-
tribuciones a la 
seguridad social o.o 10.0 35.0 36.0 

s u B T O T A L -.- 89.0 90.0 

! l.- GASTOS 4.0 1.0 100.0 100.0 
- Def ensá 9.0 4.0 26.0 27.0 
- Seguridad social 7.0 (3.0) 43.0 41.0 
- intereses netas 12.0 !9.0 11.0 13.0 

s u B T o T A L - - so.o 81 .o 

- Salud 1.0 2.0 4.0 4.0 
- Educacion, ense-

ñansa, empleo y 
servicios sac. (5.0) o.o 3.0 3.0 

- Recursos natura-
les y medio 
ambiente (6.0) (4.0) 2.0 1.0 

s u B T o T A L 9.0 B.O 

FUENTE: Elaborado con dates del "Eccnomic Repcrt cf the 
President•. 1983-1987. 

NOTAS: 
* Crecimiento real a precios de 19?2. 
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El favorable comportamiento de la actividad económica 
en Estados Unidos y el abatimiento en la tasa de desempleo 
en 1984 a niveles por debajo de 1981, se vio asociado entre 
otros factores al estimulo de las medidas de política econó­
mica tendientes a sanear las finanzas públicas en este año, 
tales como : 

1.- POLITICA FISCAL 

- La aprobación, en mayo de 1984, por parte del Senado 
norteamericano de un plan de reducciOn del déficit 
fiscal por 144,000 millones de dólares para Jos 
próximas tres años. 

- Incrementos en los impuestos por 48,000 millones de 
dólares, ante la expectativa de un mayor repunte eco­
nómico. 

- La fijaciOn de limites al crecimiento de ciertas par­
tidas de gasta incluyendo el militar en los próximos 
tres años. 

- La limitación en el incremento del gasto de defensa 
en 7.0 Y. anual en términos reales y su congelamiento 
para 1985. 

11.- POLITICA MONETARIA 

- El propósito de la política monetaria fue ejercer un 
mayor control sobre la oferta monetaria can el fin de 
mantener el avance logrado respecto a la reducción de 
la inflación. 

Esto fue interpretado como una indicación de que en la 
medida de que existiera un sobrecalentamiento de la economía 
la Reserva Federal aplicaría una política monetaria mas res­
trictiva a fin .de desacelerar las presiones de la demanda y 
dar señales claras al mercado de sus intenciones 
antiinflacionarias, lo cual prácticamente fue llevado a ca­
bo, como se puede observar en el comportamiento que regis­
traron los agregados monetarios. 

A Ñ O S 

1981 
1982 
1983 
1984 

ESTADOS UNIDOS 
CRECIMIENTO DE LA OFERTA MONETARIA 

1981-1984 

Ml 

6.4 
8.7 

10.4 
5.4 

()\) 

M2 

9.3 
9.1 

12.2 
8.0 

M3 

12.3 
10.0 
9.9 

10.5 

FUENTE: ''Boletin de Economía lnternacionul''. Banxico. 
MéMico. 1986. Enero-Marzo. Vol. =1I. No. 1. 
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Otros factores que favorecieron el vigoroso ritmo de 
crecimiento económico en Estados Unidos durante 1984, fueron 
los siguientes: 

- El crecimiento del gasto en consumo personal mantuvo 
su tendencia ascendente, siendo del 4.BX su incremen­
to con respecto al año anterior en términos reales a 
precios de 1982, 

- El proceso de reconstitución de inventarios creció en 
8.2 Y. al pasar de 7ó2.0 a 824.2 miles de millones de 
dólares de 1983 a 1984 respectivamente en dólares de 
1982; paralelamente la capacidad industrial instalada 
utilizada subió de 74,ó Y. en 1983 a 81,0Y. en 1984, la 
más alta desde 1979, registrándose a su vez un vigo­
roso incremento de la productividad de 8.3% en rela­
ción a 1983, año en que fue de 5.0Y. 

- La industria de la construcción registro un elevado 
crecimiento del 16.6 Y.; la construcción de nuevas vi­
viendas crecio en 19.2 Y. durante 1984, mientras que 
el año anterior crecieron en 17.9 Y. y 14.l X respec­
tivamente en términos reales de 1982. 

Como consecuencia de lo anteriorr se observó un signi­
ficativo mejoramiento en la situación del mercado de trabajo 
durante 1984. 

A titulo de conclusión, durante el periodo de 1981 a 
1984, los logros de la política económica de la administra­
ción Reagan fueron los siguient.es: 

t.- En materia de inflación, esta se logro controlar y 
reducir su ritmo de crecimiento al pasar de una 
tasa de dos dígitos a una de un digito, es decir, 
paso de 13,5Y. en 1980 a 4.3Y. en 1984. 

ti.- En cuanto a la actividad económica, se logró la 
recuperación de ésta, lo que represento pasar del 
estancamiento al crecimiento sostenido de 1981-1982 
y de 1983 - 1984, respectivamente; la actividad in­
dustrial por su parte, de registrar una caída en 
1980 del 3,ó Y. y en 1982 del 8.lY. repunto vigorosa­
mente en 1984 con una tasa de crecimiento del 
10. 7)(. 

111.- La tasa de desempleo se vio contrarrestada aunque 
en forma maderada, al pasar de un 7.6 Y. en 1984 a 
9,7Y, en 1982, conteniendo en 1983 y 1984 su tenden­
cia a la alza, pues al final de 1984 fue de 7.5Y,, 

IV.- El fortalecimiento del dólar, lo cual se debió en 
buena medida al elevado rendimiento de los activos 
financieros denominados en dólares, originado en la 
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CONCEPTO 

P.N.B 
Meta 

- ~eal 

Jnflacion 
- Meta 
- Real 

Desempleo 
Meta 

- Real 

combinación de altas tasas de interés y una baja 
inflación en Estados Unidos. 

ESTADOS UNIDOS 
INDICADORES ECONOMICOS 

1981-1984 

(Y,) 

TASAS DE CRECIMIENTO 

1981 1982 1983 

1.1 4.2 5.0 
2.5 <2.1) 3.7 

11.1 8.3 6.2 
10.4 6.1 3.2 

7.8 7.2 6.6 
7.6 9.7 9.6 

1984 

4.5 
6.8 

5.5 
4.3 

6.4 
7.5 

FUENTE: "America's New Begining. A Program for Economic 
Recovery''. Washington, O.C. 1982. y 11 Economic Report 
of the President". Washington. D.C. 1982-1987. 

Sin embargo pese a los logros obtenidos en el abati­
miento de la inflación y del estacancamiento económico, la 
administración Reagan, al concluir este periodo, se enfrento 
a dos nuevos problemas: 

a).- Un elevado déficit fiscal y 
b).- Un creciente desequilibrio del sector e~terno. 

Estos fueron agudizados (16) en cierta medida, por la 
misma política fiscal y monetaria que permitio lograr la 
recuperación económica y el control de la inflación. 

Cabe destacar que el efecto de ambos déficits fue des­
lizando grad.ualmente a la economía estadounidense hacia una 
posición deudora, pues su posición acreedora con el resto 
del mundo se vio erosionada al registrar saldos a favor en 
1982 por 147,000 millones de dólares, posteriormente en 1984 
esta descendió a 4,400 millones de dólares, es decir una 
reducción del orden del 97.0Y. en dicho periodo <17>. Lo que 
es más, la meta de lograr un equilibrio fiscal en 1984 no 
pudo ser cumplida, sin embargo esto generé un estimulo eco­
nómico sobre la demanda agregada, lo cual incidió en el 
vigorozo crecimiento económico con inflación moderada, obte­
nido durante el periodo analizado (1981-198~). 

Es importante destacar que tal impulso vía gasto expan-
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sivo, estuvo representado en gran medida por el peso 
registro el gasto en defensa dento del total del mismo, 
de absorber un 23.0% en 19Bl, subio a 27.0X en 19B4, lo 
significó un aumento en terminas absolutos de 42,654.0 
llenes de dólares que comparados con el registrado en 
inversión privada doméstica estadounidense representan 
53.4'l. de ésta en el mismo lapso. 

que 
pues 
que 
mi­

ta 
el 

Más aún la tasa de crecimiento promedio anual del gasto 
en defensa fue del 5.8'l., mientras que el de la inversión 
privada resulto del 3.7Y., lo cual eKpresa en cierta medida 
el dinamismo que imprimio la economía de guerra <en tiempos 
de paz) sobre la economía civil. 

En cuanto al déficit comercial, este pasa de 25,480.0 
en 1980 a 112,522.0 milanes de dOlares en 1984,es decir, 4.4 
veces más elevado; la balanza manufacturera concetró la ma­
yor parte de dicho déficit, pues de un superávit de IB,769 
pasó a un déficit de 7B,373.0 millones de dólares, de 19BO a 
1984, representando un 68.71. del déficit comercial de este 
último año; las importaciones de mercancias de representar un 
7.7Y. dentro del PNB en 19BO, suben a 9.3r. en 19B4, en cambio 
las eMportaciones, a pesar de su tendencia erratica, esta es 
hacia la baja durante el mismo periodo. 

ESTADOS UNIDOS 
DEFICIT PUBLICO V EXPORTACIONES E 

IMPORTACIONES RESPECTO AL PNB 
1980-19B4 

(%) 
DEFICIT IMPORTA- EXPORTA-

A Ñ O PUBLICO CIONES C!ONES 

19BO 2.3 7.7 6.8 

19Bl 2.0 e.o 7.0 

19B2 3.6 7.7 6.5 

19B3 5.4 7.9 5.9 

19B4 4.8 9.3 6.0 

FUENTE: Elaborado en base a datos del 11 Economic Report of 
the President''. 1988 

Así pues el deterioro de la balanza comercial expresa, 
además una tasa de crecimiento promedio anual negativa de 
las eKportaciones de 0.3Y. 1 mientras que las importaciones 
registraron un incremento promedio unual positivo del 7.4Y. 
de 1980 a 1984, producto entre otros factores, de una decli-
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nación de la competitividad de las mercancias estadouniden­
ses, tanto hacia el sector eMterno, como al interior de la 
propia economía norteamericana frente a las mercancias pro­
venientes del exterior, ante una mayor preferencia de éstas 
por parte de los consumidores estadounidenses, derivado ade­
más del mayor poder adquisitivo del dólar ante un producto 
importado 1181. 
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CAPITULO IV. NOTAS Y PIES DE PAGINA. 

<1>.- En el capitulo que nos ocupa el analisis se centra en 
los impactos de la política económica anti inflaciona­
ria sobre la economía, agudizandose el proceso rece­
sivo en este periodo (1981-1982>. 

<2>.- Las tasas de interés en Estados Unidos se elevaron en 
forma significativa en 1982, particularmente las rea­
les, ubic~ndose en alrrededar de 7.0Y.; históricamente 
éstas han sido de apro•imadamente 3.0Y. 

(3).- El mecanismo operativo del control monetario adoptado 
a finales de 1979 tenia Por objetivo el mejorar la 
oferta de dinero, sin embargo, los cambios en el con­
texto institucional y el ritmo creciente de inovacion 
financiera provocaron flujos de fondos entre cuentas 
incluidas en diversas definiciones monetarias (para un 
mayor detalle sobre el contexto institucional consul­
tese "Reformas importantes al sistema financiero 
norteamericano". En 11 8oletin de Indicadores Económicos 
Internacionales••. Banxico. Octubre-Diciembre. 1981). 
Respecto a las inovaciones financieras vease el arti­
culo 11 Cronología de la liberacidn de los mercados fi­
nancieros en Estados Unidos y Japon. Ibid. Octubre 
Diciembre. 1984. 

<4>.- Las reducciones del impuesto al ingreso de las persa-· 
nas se instrumentaron en tres etapas: la primera re­
ducción del 5.0 Y. entro en vigor en Octubre de 1981; 
la segunda del 10.0Y. entro en vigor en julio de 1982 y 
la tercera del 10.0Y. se efectud en julio de 1983, pero 
en este caso se da un repunte del consumo según datos 
del 11 8oletin de Indicadores Econ6micos Internaciona­
les''. Banxico. Julio-Septiembre.1981. 

<5>.- La capacidad instalada utilizada en 1982 fue 72.lX, la 
más baja desde 1967, y por debajo de la registrada en 
1975, la cual fue del 74. lY., lo que da una idea de la 
profundidad de la crisis de 1982 1 con respecto a la de 
1974-1975. 

(6).- Cabe destacar que el descenso de las exportaciones 
norteamericanas se debe además a un descenso de la 
productividad del 3.3Y. en 1982, asi como a una menor 
tasa de crecimiento de ésta, frente a la obtenida por 
sus principales competidores comerciales de Estados 
Unidos,Japon y la Comunidad Económica_ Europea. 

(?).- Recuerdese que la política monetaria restrictiva fue 
instrumentada desde 1979 por Paul Volker Presidente de 
la Reserva Federal. 

(8).- Los precios al consumidor detienen su ritmo de crecí-
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miento al pasar de un ncremento del 10.4 X en 1981 a 
6.lX en 1982; los prec os al productor registran un 
mayor descenso en su r tmo pues de un 9.2X bajan a un 
4.0X respectivamente; sin embargo la t•sa de desempleo 
sube de 7.6% en 1981 a 9.7%. 

(q).- Estos cambios se introducen debido a que se logro aba­
tir la inflaci611 pero se agudizó ·el problema del de­
sempleo durante 1981-1982, que contrasta con los obje­
tivos originales de la administraci611, de lograr un 
crecimiento econ6mico sostenido apoyado en políticas 
fiscales destinadas a estimular la formación de capi­
tal y el incremento de la productividad. 

(10).- Cabe destacar que a pesar de haberse anunciado nuevos 
rangos objetivos de crecimiento de los agregados mo­
netarios para 1983, se indicó que se prestaría menor 
atención a dichos objetivos y que se dependería m•s 
del propio .juicio para fijar la política global, 

<11).- El ajuste en la política fiscal se plantea con el 
mismo fin que la política monetaria, es decir, apoyar 
el crecimento econ6mico pero sin abandonar su estra­
tegia de disminuir sus déficits fiscales a través del 
reordenamiento de prioridades que significan mayor 
gasto de defensa sobre el de beneficio social. 

<12>.- Las incrementos en ambos indicadores son reales a 
precios de 1982. 

(13).- Los impuestos a las empresas bajaron de 3.1 Y. a 1.8 X 
del PNB de 1979 a 1983, lo cual contrasta con el in­
cremento promedio anual del 4.5 Y. obtenido por las 
corporaciones privadas no financieras. 

(14).- Feldstein Martin 11 La política económica de Estados 
Unidos y la Economía Mundial''. Boletín. CEMLA. No. 5. 
Sep.-Dct. de 1985. Página 217. 

Cl5).- La magnitud de dicho aumento contrasta con la deuda 
externa total de América Latina, la cual fue de 
353 1 259.0 millones de dólares, lo que representa el 
95.5% de dicho aumento; y respecto a la deuda externa 
total de los paises del tercer mundo, este significa 
el 50.0% dentro del total de dicha deuda. 

Cabe reiterar que la comparaci6n entre el aumento que 
sufre la deuda de Estados Unidos en dos años no tiene 
parangón pues la de América Latina y la deuda del 
tercer mundo, es la acumulada hasta 1983. 

(16).- Estos déficits son de carácter estructural, pue? el 
fiscal es producto en gran medida del gasto en de­
fensa con su respectivo efecto multiplicador que tie-
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ne sobre la economía civil; el déficit comercial, 
también de caracter estructural, se explica por la 
declinación de la hegemonia en el comercio interna­
cional° de la economía estadounidense, asi como por su 
menor crecimiento en la productividad con respecto a 
sus principales socios comerciales, sobre todo con 
Japón. 

<17> .- Para tal efecto consultese: " El financiamiento del 
Déficit externo de los Estados Unidos''.En ''Boletin de 
Economía Internacional", Banxico,Vol.XII!.No.2. Abril 
- Junio.1987. 

(18).- " En 1984 el déficit de la balanza comercial fue fi­
nanciado por un nuevo flujo de cerca de 100 mil mi-
1 lones de dólares de capital procedente del exterior. 
Esa entrada casi duplicó los fondos disponibles en 
Estados Unidos para inversión neta y evitó que las 
tasas de interés reales registraran alzas de conside­
ración. Además, el ascendente dólar disminuyo el pre­
cio de las importaciones y de los productos estadou­
nidenses competitivos, lo suficiente para abatir la 
tasa de inflación del país < ••• ) 11 * 

* ''La política economica de Estados Unidos y la economía 
mundial 1'.Feldstein, Martín. En ''8oletin'1

• Cemla. México. 
Vol. XXXI. No. 5. sept-Oct. 1985. pag. 218 
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CAPITULO V 

EL SEGUNDO PERIODO PRESIDENCIAL 
DE LA ADMINISTRACIDN REAGAN 

La consolidación de los éxitos económicas de la admi­
nistración Reagan en cuanto a sacar a flote a la economía 
estadounidense, revirtiendo la estanflación en crecimiento 
con inflación moderada de dos dígitos a uno, durante 1981 a 
1984, se expreso con la reelección de Ronald Reagan a la 
presidencia de los Estados Unidos para otro periodo de cua­
tro años más, hecho que na se registraba en este país desde 
tiempos de Richard Nixon, dudándose que concluyera un perio­
do de ocho año5 (1) 

La reelección represento además un hecho que contradijo 
prácticamente todos los pronósticos acerca de la posibilidad 
que tenia Ronald Reagan de lograrlo, tomando en cuenta los 
crecientes déficits fiscal y comercial;empero su carta de 
presentación fue la del control de la inflación y la reduc­
ción de los impuestos, así como la de mantener una política 
de desregulación en la actividad económico-financiera por 
parte del EStado, que continuaría permitiendo una 
autorregulación de la economía a través de la desregulación 
del mercado, que lo convierten en efectivo agente de asigna­
ción de los recursos escasos y bastión inexorable de las 
libertades democráticas, según la posición del presidente 
Ronald Reagan. 

Así el segundo periodo presidencial de Ronald Reagan, 
se caracterizó por un crecimiento económico sostenido desde 
1983 hasta 1988 1 el abatimiento gradual de la tasa de desem­
pleo, el control de la inflación, sobresaliendo la tendencia 
registrada por los precios al productor que bajaron de un 
9.2r. en 1981 a 2.2Y. en 1987, mientras que los precios al 
consumidor descienden de 10.4X en 1981 a 3.?X en 1987, es 
decir 1.5 puntos porcentuales por arriba de la tasa de cre­
cimiento de los precios al productor en este último año. 

Concomitantemente se desarrollo un proceso de crecien­
tes déficit comerciales y fiscales que acrecentaron los ni­
veles de endeudamiento neto de la economía estadounidense, 
convirtiendo al déficit fiscal en el principal problema a 
controlar a lo largo del segundo periodo de la administra­
ción Reagan, pues durante su primer cuatrienio logro resol­
ver el problema de la inflación de dos dígitos y controlar­
la, además de estimular el repunte de la actividad económica 
hasta registrar un crecimiento sostenido, y con ello mejorar 
los niveles de empleo. 
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Al.- CRECIMIENTO SOSTENIDO V CRECIENTES DEFICITS FISCAL V 
COMERCIAL. 1985-1986. 

Con el propósito, de enfrentar el ahora nuevo problema 
principal de la economia estadounidense, es decir, el eleva­
do déficit fiscal el presidente Ronald Reagan dio a conocer 
el 28 de mayo de 1985, su plan para reformar el Sistema del 
Impuesto Federal sobre la Renta. 

El plan propuesto por el presidente Reagan, considerado 
como la revisión más completa del sistema impositivo desde 
la Segunda Guerra Mundial, se planteó en un momento adecuado 
ya que la mayoria de la gente consideraba al sistema como 
confuso e inequitativo, antiproductivo y promotor de evasión 
fiscal; la propuesta de reforma al impuesto sobre la renta 
es consistente con la filo5ofía económica que ha sustentado 
la administraci6n: la economia ''por el lado de la oferta'', 
buscando promover una menor participación gubernamental, 
dando un mayor papel a los mercados y promoviendo la acumu­
lación de la riqueza. 

El proceso de revisión del sistema tributario que llevó 
a esta propuesta se inició con el informe a la nación pre­
sentado par Reagan en 1984, cuando encomendo al Departamento 
del Tesoro elaborar un estudio sobre posibles mejoras al 
sistema tributario con la finalidad de convertirlo en uno 
más Justo. 

En noviembre de 1984, el Departamento del Tesoro, diri­
gido por Oonald T. Reagan, presenta una propuesta de reforma 
al presidente, quien acepta las principios en que se basaba 
esta, a saber: 

a) La reducción de las tasas impositivas 

b) La abolición de exenciones 

Dicha propuesta conocida coma Tesoro 1 promovía la efi­
ciencia económica al eliminar numerosas distorsiones creadas 
por el sistema fiscal a través de impuestos y exenciones 
diferenciales. Sin embargo, '' las partes afectadas por la 
propuesta entre las que destacan las grandes industrias y 
las organizaciones caritativas, ejercieron presión para 
modificarla a su favor '' (2>, lo cual se observa en la pro­
puesta conocida como Tesoro 11, presentada al Congreso de 
los Estados Unidos por Ronald Reagan el 28 de mayo de 1985, 

En general dicha propuesta, contemplaba la eliminación 
de privilegios, creación de empleas, la reducción de la 
carga impositiva de la gente trabajadora y la eliminación de 
lagunas que beneficiaban a unas cuantas (3). 

Sin embargo, el efecto específico que tendría tal pro­
puesta sobre los ingresos de las personas en casa de ser 
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aprobada seria la siguiente: 

- un aumento en la base del impuesto sobre la renta y 
una disminución en la tasa impositiva promedio. 

- Tal ajuste implicaba reducciones de impuestos a fami­
lias con ingresos menores, no obstante la mayor parte 
de las personas que se beneficiarian can las reduccio­
nes de sus impuestos serian las de mayores ingresos, 
ya que los beneficio: a las familias de más altos in­
gresos se derivan.entre otros factores de la deducción 
de intereses, de la reducción de impuestos a las ga­
nancias de capital y de la menor tasa má~ima del 
impuesta sobre la renta. En general estas medidas 
harían la estructura impositiva más progresiva en los 
niveles de ingresos menores al promedio y menos pro­
gresiva en los niveles altos. <Ver gráfica anexo C>. 

Adicionalmente, dicha propuesta buscaba dar un trato 
justo a las empresas a través de eliminar o modificar los 
privilegios impositivos que no se justificasen económicamen­
te, lo cual implicaba el beneficio de algunas industrias en 
detrimento de otras; por ejemplo la eliminación del crédito 
fiscal a la inversión y la disminución del periodo de 
depreciación de equipo y planta para fines fiscales, 
afectarían más a las industrias pesadas mientras que los 
sectores de servicios no obtendrían beneficio alguno de ta­
les medidas. No obstante estas últimas se benef iciarian ya 
que la tasa de impuestos ma~ima se reduciría a 33.0Y. menor a 
la que se pagaba en la ley actual, la cual era hasta de 
46.0Y.. Más aún, propone la reducción al impuesto sobre las 
ganancias del capital y se eliminarian algunas de las prefe­
rencias que benefician a ciertas industrias, con el fin de 
hacer un sistema impositivo supuestamente más equitativo. 

11 En general el principio que respaldo a la reforma( ..• ) 
es la eliminación de distorsiones para la asignación de re­
cursos y la toma de decisiones de inversión. Se considera 
que dichas distorsiones han sido creadas por el otorgamiento 
de diferentes incentivos fiscales, los cuales disminuyen la 
eficiencia y la productividad y, por lo tanto, el crecimien­
to" (41. 

La adiministración Reagan consideraba que la reforma 
afectaría de manera positiva el crecimiento económico, ya 
que las medidas propiciarían un aumento en el ingreso dispo­
nible de las contribuyentes invirtiendo y ahorrando, presu­
miblemente, una buena proporción de dicho ingreso (5). 

Los intentos al inicio de 1985 por inducir las finanzas 
públicas hacia un saneamiento que se reflejara en una dismi­
nución del déficit público, se presencian en medio de .una 
desaceleración del crecimiento económico con un menor ritmo 
de incremento en la inflación durante ese mismo año; asi el 
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PNB registra un aumento del 3.0X, mientras que en 1984 fue 
del 6.SY., los precios al consumidor en cambio, pasaron de 
4,3% a 3.bY. en 1984 y 1985 respectivamente, 

Cabe destacar que aunque se registro una menor tasa de 
crecimiento económica, el empleo mejoró pues la tasa de des­
empleo sufrió una declinación del 7.4% en 1984 a 7.lY. en 
1985, 

Este comportamiento de la economía estadounidense, se 
d&biá entre otras causas a: 

- Un mayor di~amismo del gasto público, ya que éste 
creció 7.0 Y. en 1985, 6.0 puntos porcentuales más que 
el registrado el año anterior. 

- El gasto en defensa presento un incremento similar al 
que registro el gasto público total, lo que represen­
to un aumento de 3,0 puntos sobre el de 1984, lo cual 
resulta significativo si consideramos que éste sólo 
absorbió el 27.0 Y. del total del gasto ejercido en 
1985, . 

Paralelamente se presentó un incremento de los ingre­
sos de 1.0 Y. por debajo del obtenido en 1984, gene­
randose un aumento substancial en el déficit pú­
blico de 17,753.0 millones de dólares, después de 
haber bajado de 1983 a 1984 en 28,563.0 millones de 
dólares. 

El resto de los factores de la demanda agregada, consu­
mo e inversión, .tuvieron un comportamiento contrario al del 
gasto público, pues el primero crecía en 0.2Y.· menos que el 
año anterior y el segundo cayó de un crecimiento positivo de 
30.3% en 1984 a uno negativo de 3,4% en 1985. 

La desaceleración de la actividad económica, de la in­
flación y de la tasa de desempleo, asi como de la inversión 
y el consumo, se asocio a una reducción de las tasas de in­
terés producto de una política monetaria un tanto más acomo­
daticia, la cual respondió a los cambios en la demanda agre­
gada, y a su vez a los menares requerimientos de crédito de 
la economía civil, cuya crecimiento en 1985 es 0.6% más bajo 
que el 14,lY. registrado en 1984¡ la tasa de descuento de la 
Reserva Federal fue ajustada en 0.5 puntos. al pasar de 8.0Y. 
a 7.5Y. de 1984 a 1985 1 respectivamente, con su impacta sobre 
las tasas de interés activas, que se reflejó en un descenso 
de la Prime Rate de 2.11%, al ubicarse en 1985 en un 9.9%, 
más aun la tasa de fondos federales cayó de 10.2Y. a B.lX en 
el mismo periodo analizado 11984-1985). 
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CONCEPTO 

111 
112 
113 

ESTADOS UNIDOS 
CRECIMIENTO DE LA OFERTA MONETARIA 

1984-1985 

1984 

5.4 
a.o 

10.5 

Cll> 
1985 

11.9 
8.6 
7.4 

FUENTE: "Boletin de Indicadores de Economia Internacional". 
Banxico. Vol. XII. No. l. 1986. Enero-Marzo. 

Es importante señalar que siendo el gasto público el 
factor que permitió mantener un crecimiento económico por 
tercer año consecutivo, esto condujo no obstante, a un mayor 
déficit público que aunado al déficit eMterno, deslizo a la 
economía estadounidense por primera vez desde la posguerra, 
de su posición acreedora a una posición deudora a partir de 
1985, año en que la inversión neta intern·acional de Estados 
Unidos se vuelve negativa. 

A Ñ os 

1982 

1983 

1984 

1985 

ESTADOS UNIDOS 
INDICADORES ECONDMICOS 

1982-1985 

<Millones de dólares) 

POSICION NETA DEFICITS 
DE LA INVERSION 
I NTERNAC ION AL COMERCIAL CTA. 

147,000 36,444 

106,200 67,080 

4,400 112,522 

( 107,400) 122, 148 

CORRIENTE 

8,051 

45,994 

107,358 

116,393 

FUENTE: "Economic Report of the President 11
• 1986¡ 11 Survey of 

Current Business". U. S. Deparment of Comer e: e. Junio. 
1986. 

Cabe resaltar que a pesar del exorbitante déficit co­
mercial de 1985 1 éste registré una caida en su ritmo de cre­
cimiento, al pasar de un incrementa del 69.BX en 1984 a uno 
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de 8.óX 1 producto de un aumento de sólo 1.?X en las importa­
ciones, que comparado con el de 1984 de 23.6X, significó una 
disminución en los mismos termines de 21.9 puntos porcentua­
les¡ paralelamente se registro una caída de 1.8X en las ex­
portaciones durante 1985/1984. 

Lo anterior, es en parte, resultado del descenso que 
denoto el dólar frente a las principales divisas internacio­
nales en 1985, despues de una constante apreciación (b). 

- Con respecto al Yen japonés, cayo en un 19.81.. 

- Ante el Marco alemán retrocedía un 22.0Y.. 

- Frente al Franco francés y la Libra Esterlina dismi­
nuyo en 17.5X y 19.3X, respectivamente. 

No obstante la posicién del dólar frente a dichas divi­
sas en 1985, se encontraba aún por arriba de la registrada 
en 1980, con excepción del Yen japonés. 

a>.- Instrumentación de Políticas correctivas a los 
desequilibrios fiscal y comercial. 

Asi ante los problemas que sucitó el déficit fiscal, 
durante el primer año del segundo periodo de la 
administracion Reagan, al sentarse la evidencia de un dese­
quilibrio de las finanzas públicas persistente, contrario al 
objetivo inicial de lograr un equilibrio fiscal a partir de 
1984 1 y ante las exigencias de un presupuesto equilibrado se 
originó la promulgación en diciembre de 1985 de la Ley Pre­
supuestaria de Emergencia Para el Control del Déficit 
<Budget and Emergency Deficit Control Act>, más conocida por 
la Ley Gramm-Rudman. 

''El ordenamiento constituyo en ese momento un importan­
te paso en el propósito de abatir el déficit .•. Cfiscal) ••• y 
represento un compromiso entre el gobierno y el Congreso 
para eliminarlo en un plazo de 5 años. La ley preveia reduc­
ciones en el déficit de 36 1 000 millones de dólares cada año, 
partiendo de una base de 144,000 millones en el ejercicio 
fiscal de 1987( ••• lde tal manera que en 1991 el presupuesto 
estuviese totalmente equilibrada'1

• 

'
1 La nueva legislación disponia que la Oficina de Admi­

nistración y Presupuesto <OAP> de la Casa Blanca y la Ofici­
na de Presupuesto del Congreso COPC> elaboracen estimaciones 
sobre el futuro desarrollo del déficit y que la Oficina Ge­
neral de Contabilidad <OGC> del Consejo los revisara, si 
esta última comprobaba que el desequilibrio proyectado era 
mayor a la meta de la Gramm-Rudman enviaría al presidente un 
programa en el cual se especificarian los recortes 
necesarios para adecuarse a lo establecido por la ley. Como 
~e~ultado el ejecutivo decretaría reducciones automaticas, 
correspondiendo 50.0X al presupuesto bélico y 50.0X a pro­
,g.ramas rlo militares: Conforme a la mencioncJda ley, las par-

tti-'10as que no se-sujeta'.rian a recorte seri,;in las relativas al 
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pago de intereses de la deuda pública, las erogaciones de 
seguridad social, las pensiones a excombatientes y diversos 
programas de ayuda a la poblaci6n de escasas recursos''<?>. 

La aplicación efectiva de la Ley Gramm-Rudman, cuyo 
prop6sito principal era abatir el déficit fiscal, entr6 en 
vigor el 11 de Marzo de 1986, con la instrumentación de re­
cortes al gasto público por 11,700 millones de d6lares de 
los cuales aproximadamente el 45.0Y. correspondieron al pre­
supuesto de defensa y el resto a programas civiles tales 
como agriculrura, salud y serv1c1os sociales, asistencia 
para los ancianos <Medicare> y atención médica para los ve­
teranas. 

ESTADOS UNIDOS 
RECORTES AUTOMATlCOS EN EL 

PRESUPUESTO PARA 1986 * 
<Millones de dólares> 

POR AGENCIA 

Agricultura 
Comercio 
Militar 
Militar, otros ** 
Educaci6n 
Energia 
Salud 
Vivienda y desarrollo urbano 
Dp to. del 1 nter ior 
Opto. de Justicia 
Opto. del Trabajo 
Opto. de Estado 
Transportaci6n 
Opto. del Tesoro 
Agencia de proteccion del ambiente 
Admon. de servicios generales 
NASA 
Oficina de admon. de personal 
Asistencia a la pequeña empresa 
Veteranos de guerra 
Rama legislativa 
Judicial 
Oficina Ejecutiva del Presidente 
Fondos destinados al Presidente 
Otras agencias independientes 

T O T A L 

M O N T 

1,263.7 
68.2 

5,126.1 
497.0 
170.9 
333.7 

1,036. 2 
32.7 

202.1 
143.1 
171.6 
99.7 

373.4 
373.6 

48.5 
15.2 

223.2 
597.0 

37.2 
196.5 
62.1 
37.B 

4.1 
268.B 
317.6 

11,700.0 

o 
(ll) EN EL 
T O TAL 

10.0 
0.6 

43.B 
4.2 
1.5 
2.s 
B.B 
0.3 
1.7 
1.2 
1.5 
o.a 
3.2 
3.2 
0.4 
0.1 
1.9 
5.1 
0.3 
1.7 
0.5 
0.4 

n. s. 
2.3 
2.7 

100.0 

FUENTE: 11 8oletin de Economia Internacional". Banxico. 

NOTAS: 
México. 1986. Enero-Marzo. Vol. Xii. No. l. 

Se refiere a los recortes contempladosufll lfttrÍtl!ey 
de Presupuesto Balanceado l lt~\~ HU Utút 
Se refiere a las funcione~lftil '~l DllOltfll. 
Departamento de.Defensa co~q~ P'f1t:ejtftPl~to~l\J ~'"' 
ri11=1rnn rlP 1nt:tPn1Pr.nc; rlP ~ann~rUI. 



No obstante que dicha ley se promulga antes que la pro­
puesta de reforma tributaria presentada por Ronald Reagan en 
Mayo de 1985, 11 

••• al decir de· los expertos la decisión for­
taleció la estrategia de Reagan de no realizar recortes en 
su proyecto bélico ••. <Guerra de las GalaMias) ... y de no ele­
var los impuestos 11 (8). 

El efecto inmediato de tales medidas sobre las finanzas 
públicas se vió reflejado en un descenso del ritmo de creci­
miento del déficit público, el cual creció en 1986 en sOlo 
3.6%, que comparado con el incremento del año anterior sig­
nificó un descenso de 6.4 puntos porcentuales en base a dó­
lares de 1982, que aparentemente contrasta con un aumento 
del déficit público, al pasar este de 189,348 en 1985, a 
194,811 millones de dólares en 1986, es decir, un aumento de 
5.463 millones de dólares entre ambos años, pero en 1985 con 
respecto al año anterior dicho déficit aumento en 17,751 
millones de dólares, sobre la misma base real. 

El principal factor entre otros que eMplica la reduc­
ción en el ritmo de crecimiento del déficit fiscal durante 
1986 fue la desanimación 1 a su vez, del incremento en el 
gasto público total, que de ser de ?.O'l. en 1985, pasa a 3.0'l. 
en 1986, es decir, 4.0 puntos porcentuales menos; no obstan­
te, el gasto en defensa mantuvo su ritmo de crecimiento re­
al, ya que éste fue del 7.0'l., similar al de 1985¡ más aún, 
dicho gasto absorbió el 28.0'l. del gasto público total, un 
punto porcentual por arriba del año .~nterior. 

Lo anterior demostro que los intentos por mejorar las 
finanzas públicas del gobierno estadounidense comenzaban a 
dar cierto resultado sin afectar la estrategia de Reagan, en 
cuanta al reordenamiento de prioridades, que se tradujo en 
una mayor presencia del gasto militar sobre el destinado a 
programas sociales, y a la reducción de los impuestos. 

La política monetaria por su parte, reafirmé su objeti­
vo fundamental en 1986, de buscar que las condiciones mone­
tarias y financieras permitieran mantener la estabilidad de 
precios y el crecimiento de la economía estadounidense en 
forma sostenida, y contribuir a la meJoria de las cuentas 
eKternas. 

El resultado de dicha política durante 1986 1 fue en 
terminas generales positivo, de acuerdo a su objetivo prin­
cipal, ya que no obstante registrarse un mayor crecimiento 
del Ml sobre el rango previsto, este no se reflejo en mayo­
res presiones inflacionarias, debido a que su 
11 velacidad-ingreso de circulaci6n continuo siendo baja en 
parte como consecuencia de las menores tasas de interés''<9>. 
Por su parte los agregados M2 y M3 registraron un incremento 
cercano a los limites superiores de sus rangos objetivos. 

El impacto de la política monetaria y de gasto público, 
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•nteriormente descrita, sobre la actividad econom1ca resulto 
~avorable en 1986, pues mantuvo un crecimiento económico 
sostenido con menor ritmo de incremento en la inflación, 
sobretodo en los precios al ~reductor que cayeron en un 2.5X 
con respecto a 1985, acompañado de una tasa de desempleo con 
tendencia a la baja desde 1983. 

ESTADOS UNIDOS 
INDICADORES FINANCIEROS 

1985-1986 

CY.) 
1 N C R EME N T O S 

c o N C E P T O 1985 1986 

Ml 11.9 16.5 ( !) 

M2 8.6 9.0 (!) 

M3 7.4 9.0 (!) 

PRIME RATE 
- NOMINAL 9.9 8.3 
- REAL * 6.1 6.3 
FONDOS FEDERALES 
- NOMINAL 8.1 6.8 
- REAL 4.3 4.8 
TASA DE DESCUENTO 
- NOMINAL 7.5 6.3 
- REAL 3.8 4.3 
PRECIOS 
- CONSUMIDOR 3.6 1.9 
- PRODUCTOR 0.9 (2.5) 

FUENTE: Fondo Monetario Internacional y Federal Reserve 
Bu! letin 1987. 

(1).- Los rangos objetivos para los agregados moneta­
rios se establece de la siguiente forma: 
De 3.0Y. a B.OY. para Ml 
De 6.0Y. a 9.0X para M2 y M3 

* Es importante destacar que en terminas reales dichas 
tasas siguen siendo elevadas, pues historicamente se 
han ubicado en un 3.0'l.. 

Este comportamiento de la economía norteamericana en 
general, se sostuvo, en parte, debido al repunte que regis­
tro la inversión privada, la cual pasé de un incremento ne­
gativo de 3.4Y. en 1985 a un crecimiento positivo de 2.8X en 
1986, a precios reales de 1982; esto s~gnificó en términos 
absolutos un aumento de 6.2 puntos porcentuales durante 
1986, siendo por tanto, el factor más dinamice dentro de la 
demanda agregada que permitió entre otros factores, mantener 

81 



un crecimiento econom1co sostenido, ya que el consumo regis­
tro un menor ritmo de crecimiento al igual que el gasta pú­
blico. 

Ahora bien, la inversión se vió favorecida básicamente 
por un descenso nominal en las tasas de interés activas, que 
permitieron un menor costa del dinero y por tanto, estimula­
ran la demanda de crédito destacando la correspondiente al 
sector privado, ya que ésta creció en 11.5% en 1986, 2.2 
puntos por encima del año anterior, mientras que la del sec­
tor público paso de un incremento de 12.9% en 1985 a 0.03% 
el siguiente año. 

En el mismo orden de ideas, la menor demanda de crédito 
por parte del sector público, generó una mayor disponibili­
dad de recursos financieros para el sector privado, aunada a 
una política monetaria más fleKible, que se reflejó a su 
vez, en una mayor oferta. de dinero y abaratamiento del cré­
dito. 

e o N e E p T o 

PNB Real 

Inversión Privada 

Tasa de Deempleo 

Consumo 

Gasto Pub 1 ice 

Demanda de Crédito 
- Publico 
- Privado 

a) consumo 
b) Inversión 

ESTADOS UNIDOS 
INDICADORES ECONOMICOS 

1985-1986 

('l,) 

e R E e I M I E N T o 

1985 

3.0 

(3.4) 

7.1 

4.6 

7.0 

10.0 
12.9 
9.3 

10. 1 
8.4 

1986 

2.9 

2.8 

6.9 

4.2 

3.0 

9.4 
0.03 

11.5 
5.8 

18.2 

FUENTE: 1'Economic Report of the President 1
' y Fondo Monetario 

Internacional. 1988. 

E·1 aumento de la inversión que se registró en 1986 1 

incidió en cierta medida en el déficit de la balanza comer­
cial norteamericana, pasando de un crecimiento de 8.6Y. en 
1985 a uno de 18.2'l. en 1986, que en términos absolutos sig­
nifico un déficit de 122,148.0 a 144.339.0 millones de 
dolares respectivamente, dentro del cual, las importaciones 
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crecieron en 9.l'l., en 1986, mayor que el del año anterior 
por 7.4 puntos porcentuales; las eMportaciones por su parte, 
reflejaron un incremento del 3.9'l. que contrasta con el 1.ax 
registrado en 1985, como consecuencia de una menor aprecia­
ción (10) del dólar frente a las principales divisas, hecho 
que permitía un abaratamiento de las mercancias estadouni­
denses en el exterior. 

De este modo la divisa norteamericana declinó frente al 
Yen japonés en un 20.9Y.; ante el Marco aleman descendió en 
20.BY., y en relación al Franco francés y la Libra Esterlina 
su apre~iación bajo en 14.?Y. y 3.4Y. respectivamente, situa­
ción que se registro en forma consecutiva por segundo •ño, 
durante 1985 y 1986. 

El crecimiento económico sostenido y la tendencia a la 
baja tanto en la tasa de inflación como en la de desempleo 
por cuarto año consecutivo <1983-1986>, se presentaron para­
lelamente a los crecientes déficits publicas y comerciales 
los cuales en forma relativa registraron un comportamiento 
erratico pero con tendencia a la baja en su tasa de creci­
miento promedio de 1983 a 1986, para ambos casos. 

No obstante, los déficits fiscal y comercial continuan 
siendo en 1986 los dos problemas más graves que tiene que 
enfrentar la administración Reagan, pues éstos repercuten en 
los niveles de endeudamiento neto del gobierno (11), el cual 
registro un aumento en 1986 de 225,100 millones de dólares 
que representan el 61.lY. de las importaciones de mercancías 
efectuadas en ese mismo año, y Con respecto a las exporta­
ciones, dicho aumento, es similar a éstas (224,361.0 millo­
nes de dólares>; el pago neto de intereses sobre la deuda 
pública, efectuado en 1986, absorbió una mayor proporcion de 
los ingresos por exportaciones al pasar de 59.9Y. en 1985 al 
61.0~ el año siguiente, lo cual denota un circulo vicioso de 
déficit fiscal - déficit comercial - endeudamiento, en con­
traste con un crecimiento económico sostenido con inflación 
moderada. 

Bl.- 1987 - 19BB. LA NUEVA REFORMA TRIBUTARIA Y EL DEFICIT 
FISCAL Y COMERCIAL 

El proyecto presupuestario que el presidente Reagan 
presento al Congreso de los Estados Unidos para el ejercicio 
fiscal de 1987, se caracterizó por mantener las prioridades 
presupuestarias de los anteriores proyectos económicos a 
saber: 

- Crecimiento real del Gasto Bélico. 

- Reducciones en ciertos programas civiles. 
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- Ningun aumento de impuestos. 

Cabe destacar, que este proyecto de presupuesto en si, 
se ajusta a las bases fijadas para el déficit fiscal por la 
Ley Graam-Rudman. Dicho proyecto calcula un déficit presu­
puestario de 143,600.0 millones de dólares producto de un ...... -..,, .. 
gasto de 994,000 millones <1.4X de aumento con respecto al 
ejercicio anterior> y un ingreso de 850 1 400 millones de dó­
lares (9.4% de incremento en comparación a los de 1986>. 
Este desequilibrio es casi identico al tope fijado por la '.!".' 
Graam-Rudman (144 1 000.0 millones de dólares>, menor en 
59,200.0 millones de dólares al déficit estimado para 1986 
<202,800.0 millones de dólares> e inferior en cerca de 
50,000.0 millones de dólares al monto fijado para el mismo 
año por la nueva legislación. 

El presupuesto incluye un programa de reducciones de 
gastos y de recuperación de ingresos; este proyecto elimina 
actividades que se considera han dejado de ser de utilidad, 
asi como la disminución de transferencias de los servicios a 
los gobiernos estatales y locales y del sector privado y una 
mayor racionalización del ejercicio del gasto. Entre las 
acciones que se proponen destacan las siguientes: 

- Eliminación de los programas de crédito de la Oficina 
de Pequeñas Empresas <Small Business Administration> 
que generarian ahorros durante los primeros cuatro 
años. 

- Supresión de las subvenciones del Gobierno Federal al 
servicio Ferroviario y de pasajeros <AMTRARKl y al 
Sistema de Satetites de Telecomunicación Terrestre 
<LANDSALT>; otras áreas que se verian afectadas seri­
an el servicio de aerolíneas a pequeñas comunidades y 
la construcción de nuevos sistemas de transporte 
masivo. 

Enajenación de los servicios de comercialización de 
energía electrica y de las reservas de crudo navales. 

- Reforma al programa de seguros hipotecarios de la 
Oficina Federal de la vivienda para casas unifamilia­
res. 

- Venta de activos federales. El gobierno se propone 
vender parte de las 25,700 millones de dólares de su 
cartera de préstamos. 

El establecimiento de tarifas sobre diversos servici­
os gubernamentales. CVer cuadro anexo D> 

El propósito adicional de dicho proyecto presupuestario 
de 1987, es lograr sobre la política monetaria, las tasas de 
interés y la política comercial las siguientes repercusio­
nes: 
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al Politica monetaria. El abatimiento del déficit fis­
cal producira un cambia en el manejo de la política 
monetaria. El descenso paulatino de los desequili­
brios fiscales hara necesario que la Reserva Federal 
flexibilice la oferta monetaria a fin de impedir que 
la contracción en el gasto produzca efectos recesi­
vos serios. 

b) Tasas de interés. EMistia cierto concenso en que 
la menor presión financiera del déficit derivada de 
la reducción de las necesidades de recursos por par­
te del Tesoro estadounidense afirmara la tendencia 
decreciente que ha registrado el crédito en los úl­
timos tiempos. En ello podría influir la perspectiva 
de un crecimiento económico más dinámico, como con­
secuencia de una posible flexibilización de la polí­
tica monetaria y de la balanza comercial. 

c> Comercio. El cambio de la estrategia estadounidense 
revertiría el curso alcista del dólar (12> y la eco­
nomía de ese país podría reducir su déficit comerci­
al al fortalecerse la competitividad tanto de las 
industrias orientadas a la e~portación (13> como las 
que abastecen preferentemente el mercado inter­
no (14>. 

Aunado a lo anterior, la Cámara de Representantes apro­
bó en septiembre de 1986, un nuevo sistema impositivo fede­
ral que el senado ratifico a finales del mismo mes <15>.''El 
objetivo de la nueva ley es lograr un sistema impositivo más 
justo y simplificado así como mejorar la asignación de re­
cursos en la economía sin afectar el nivel de ingreso del 
gobierno federal < ••• > con este nuevo sistema se reducen 
considerablemente las tasas del impuesto a la renta de los 
individuos y las empresas y se eliminan o limitan varias de 
las ventajas y deducciones impositivas'' <16>. 

En general se estima que como consecuencia de la refor­
ma impositiva los impuestos a las corporaciones se verán 
elevados en 120 mil millones de dólares en un periodo de 
cinco años a partir de 1987, mientras que los impuestos a 
los individuos se verán reducidos en el mismo monto. La tasa 
impositiva máxima pagada por individuos será reducida de 
50,0Y. a 38.5%, para 1987 y posteriormente a 28.0Y. 

Por otro lado la tasa má~ima a las empresas fue reduci­
da de 46,4Y. a 40.0Y. para 1987 y a 34.0Y. en los años 
siguientes. Bajo el nuevo sistema alrededor del 60.0Y. de los 
ciudadanos de los Estados Unidos pagarán menores impuestos 
aunque para la mayoría de éstos no será sustancial. Para un 
25.0Y. el monto de impuestos permanece inalterable, mientras 
que para el restante 15.0'l., los impuestos aumentan con la 
nueva ley, aunque en la mayoria de los casos el aumento es 
relativamente pequeño. 
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Cabe dest~o-ar, por tanto, que dicha ley en el fondo 
propicié una inequitativa redistribución de la riqueza, pues 
tiende a gravar más al trabajo que al capital, ya que mien­
tras el ingreso de los primeros es fijo, sus impuestos re­
sultan progresivos y proporcionales en niveles de ingresos 
bajo y medio, en cambio los ingresos de las corporaciones 
son variables y estan sujetos a una política tributaria que 
tiende a ser reg~esiva, ya que a partir del tope máximo de 
impuestos sobre la renta las empresas pagan lo mismo no obs­
tante la obtención de mayores ingresos CVease cuadros aneMos 
E y FI. 

Con este nuevo sistema impositivo las''••• ganancias de 
capital estan sujetas a una tasa mucho menor que la corres­
pondiente a otro tipo de ingresos; con el nuevo sistema le 
será aplicada la misma tasa que a los sueldos y salarios 1

' 

<171. 

El objetivo de la política fiscal tendiente a reducir 
gradualmente el déficit del gobierno federal, se logró en 
gran medida, pues la meta de 1987 se cumplió en un 95.7X 1 

pues el déficit fiscal resulto de 150 mil millones de dóla­
res y lo programado por la administración Reagan fue de 143 
mil 600 millones de dólares; los ingresos públicos mejora­
ron en relación a 1986, ya que crecieron en 5.0X mientras 
que el año anterior sólo lo hicieron en 4.0Y.; el gasto pú­
blico federal por su parte declinó en alrededor de 2.0X en 
1987, un año antes el incremento en este mismo fué de ?.OY.; 
el gasto en defensa se redujo en l.OY. lo que significó una 
caída de 8.0 puntos porcentuales con respecto al crecimiento 
de 1986; pero no dejó de registrar una presencia significa­
tiva del 28.0X dentro del total del gasto público correspon­
diente a 1986 y 1987. 

Lo más notable es que el pago de intereses durante 1987 
registro una tasa de crecimiento negativa del 3.0X en 1987 1 

con respecto al año previo, por primera vez desde 1981 1 sin 
embargo, éstos no retroceden en cuanto a la participación 
dentro del gasto total, el cual fue de 14.0X en 1986 y 1987. 

Lo anterior demuestra que el saneamiento de las finan­
zas públicas no implica un giro en la estrategia de Ronald 
Reagan de reordenar las prioridades del gasto público, ya 
que no se afectan los programas militares ni el pago de in­
tereses, los cuales absorben alrededor del 42.0X de éste, a 
pesar de la reducción del gasto total y de éstos durante 
1987, lo cual significa centrar la reducción del déficit a 
través de los ajustes paulatinos en los programas sociales a 
partir de 1981, hecho que se mantiene en 1987, como se puede 
apreciar en el siguiente cuadro. 
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ESTADOS UNIDOS 
PRESUPUESTO REAGAN 

ELIMINACION DE PRINCIPALES PROGRAMAS 
GUBERNAMENTALES 1987 

<Millones de dólares> 
AHORRO A~O FISCAL 

P R O G R A M A S 

- Capacitacion de profesionales de 
la salud 

- Programa de incentivos al traba­
jador 
Programa de asistencia financie­
ra a agricultores y propietarios 
de tierras 

- Servicios jurídicos 
- Desarrollo económico 
- Desarrollo urbano 
- Servicios a la comunidad 

Sistema público para el trata­
miento de desperdicios 

- Programa de prestamos directos y 
garantizados 

- Reserva petrolera 
- Asistencia a la pequeña empresa 
- Comisión interestatal de comercio 
- Transporte colectivo 
- AMTRAK 

Seguros contra p~rdidas de cose­
chas agricolas 

- Reservas petroleras para abaste­
cimiento de la Marina 

- Inversión privada en el e~tranje­
ro 

- Suministro de energía electrica 
- Programa de fomento educativo para 

elementos del ejercito 
- Programa gubernamental de satelites 

T O T AL 

1987 

147 

189 

243 
263 

74 
bl 

306 

25 

1,200 
399,000 

1,400 
36 
82 

617 

338 

1,000 

4 
162 

9 
54 

405,213 

<Y.l EN EL 
TO T AL 

0.04 

o.os 

0.06 
0.07 
0.02 
0.02 
0.07 

0.01 

0.30 
98.50 
0.34 
0.01 
0.02 
0.10 

o.os 

0.25 

n.s. 
0.04 

n.s. 
0.01 

100.0 

FUENTE: "Boletin de Economía Internac:ional". Bamdco. 
México. 1986. Enero-Marzo. Vol. XII. No. 1. 

La política monetaria continuó apoyando el crecimianto 
econOmíco sostenido, que se reflejo en un nuevo descenso de 
la tasa de descuento, la cual en términos nominales bajo de 
6.Sr. a 6.or. en 1986 y 1987 respectivamente, pero sin descui­
dar el control del crecimiento de los agregados monetariOs. 
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c o N c E p T o 

MI 

M2 

M3 

ESTADOS UNIDOS 
CRECIMIENTO DE LA OFERTA MONETARIA 

1986-1987 

()1) 

1986 1987 

16.6 10.9 

9,0 6,1 

9.0 6.2 

FUENTE: Fondo Monetario Internacional. Diciembre. 1987. 

Aunado a lo anterior se registro un nuevo descenso de 
las tasas de interés reales; asi la Prime Rate registra 4.3 
puntos sobre la inflación en 1987, lo que significó.una baja 
de dos puntos con respecto al año anterior y en el caso de 
los fondos federales, ésta disminuyo en 2.6 puntos, al pasar 
en terminas reales de 4.8Y. en 1986 a 2.2Y. en 1987, lo cual 
ocasiono entre otras cosas que dichas tasas, sobre toda la 
Prime Rate, se ubicaran a un nivel más real de acuerdo a su 
comportamiento histórico, el cual ha sido de 3.0 puntos so­
bre la inflación. 

Sin embargo la tendencia descendente del dólar con res­
pecto a las principales divisas siguió durante 1987 (18), 
incidiendo en cierta medida sobre el repunte de la infla­
ción, al pasar ésta de un crecimiento de 1.9% a 3.7% de 1986 
a 1987, respectivamente, mientras que los pr~cios al produc­
tor de una tasa de incremento negativa de 2.3% en 1986 suben 
a 2.2% en 1987, aunque dicho creciemto de los precios en 
este último año, siguió siendo moderado en comparación con 
el registrado en 1980 C13.5'l.l, 1981 Cl0.4%>, 1982 C6.l'l.>, 
1984 C4.3'l.l y de 1985 C3,6Y.l, es decir la inflación siguió 
su tendencia de un dígito y a un nivel más moderado. 

No obstante la presión inflacionaria, la actividad eco­
nómica continuó siendo favorable en 1987, ya que el PNB re­
gistro un incremento real del 3.SY., mientras que un año an­
tes fue de 2.9Y.; la tasa de desempleo siguió declinando, al 
registrar una tasa del 6.lX la más baja en los últimos diez 
aAos 119), 

La productividad a su vez, registro una tasa de creci­
miento del 3.4X en 1987, mientras que el año anterior fue 
del 3.2%,mientras que la inversión privada denota una mejora 
al crecer de 2.8% a 4.8% durante 1986 y 1987 respectivamen­
te, a pesar de una menor tasa de crecimiento en el consumo 
general, sobre todo el relativo a las bienes de consumo no 
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durables que declinó en O.lY. 1 siendo que en 1986 su creci­
miento fue del 3.3Y.; los bienes durables por su parte, se 
inrementaron en apenas un t.2Y. en 1987, es decir, 7.5 puntos 
porcentuales menor al año previo. 

Lo anterior provocó que el nivel de inventarios se ele­
vara de un crecimiento nula en 1986 a 9.5% en 1987, no obs­
tante que la capacidad instalada utilizada subió de 79.4% a 
80.7Y. en 1986 y 1987, respectivamente. 

MAs aún el número de quiebras de negocios se redujó 
sustancialmente, ya que registró una calda del 15.5% en 1987 
con respecto a 1986 1 año en que éstas crecieron 4.3; dicha 
declinación es la mayor desde 1978, cuando fue del orden del 
15.BY., producto en cierta medida, de una mayor confianza 
para invertir, lo que permitía mantener un crecimiento eco­
nómico sostenido durante 5 años (de 1983 a 1987) 1 y una ma­
yor tasa de crecimiento en las ganancias de las corporacio­
nes privadas financieras y no financieras, al pasar de 6.4X 
en 1986 a 7.9% en 1987 1 lo cual resulta aún más significati­
vo si consideramos que la tasa promedio anual de éstas fue 
del 3.3Y. de 1981 a 1986, 

En forma paralela al aumento de las ganancias, la tasa 
de crecimiento del costo unitario de la mano de obra en la 
industria manufacturera estadounidense, tuvo una tendencia 
descendente, pues de registrar un incremento del 4.lY. en 
1984 en 1987 solo crece en 1.9%, por tanto el ritmo de cre­
cimiento disminuye en 53.6% durante dicho lapso; el costo· 
relativo de la mano de obra en el mismo sector por su parte, 
registro un mayor deterioro en comparación con las ganancias 
obtenidas por las corporaciones manufactureras, las cuales 
crecieron en 30.0Y. en 1987, al denotar una tasa de creci­
miento del 5.3Y. en 1984, 1.9Y. el siguiente año, agudizándose 
en 1986 y 1987 al caer en un 22.3Y. y 13.9Y. respectivamente. 

Asi en términos generales, los objetivos económicos de 
la administración Reagan de abatir la inflación y generar un 
crecimiento sostenido se lograron en gran medida, pues se 
revirtió la tendencia ascendente de la inflación y la tasa 
de crecimiento real del PNB aumento en forma sostenida a 
partir de 1983 1 lo que a su vez permitió reducir la tasa de 
desempleo durante su periodo presidencial de ocho años, es 
decir de 1981 a 1988. 

La estrategia económica combino la ortodoxia monetaria 
con la llamada política ofertista, asi como un 
neokeynesianismo en el gasto militar y pago de intereses, lo 
que implicó el control de los agregados monetarios, permi­
tiendo en forma intencionada la elevación de las tasas de 
interés en la economía estadounidense y la aplicación de 
incentivos a la oferta a través de reducciones de impuestos; 
el reordenamiento de las prioridades del gasto público sig­
nificó la reducción de gastos destinados a programas socia­
les y el aumento destinado a defensa dentro del total del 
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gasto ejercido durante 1981-1988; se restringió la interven­
ción del gobierno en algunas áreas económicas, particular­
mente en el proceso regulatorio y en el sector energético, 
liberalizándo el precio doméstico de los energéticos; asi­
mismo, el gobierno de Reagan, dosifico su presencia 
regulatoria en áreas como salud (alimentos y medicinas>, 
seguridad en el trabajo, protección al consumidor y en el 
programa de "igualdad de oportunidades de .empleo". 

Respecto a la actividad regulatoria del Estado, Ronald 
Reagan, justifico la necesidad de reducirla pues consideraba 
que ésta impone una enorme carga en las pequeñas y grandes 
empresas norteamericanas, lo que desestimula la produCtivi­
dad y contribuye en la agudización de los problemas económi­
cos en Estados Unidos. 

Asimismo la estrategia de desarrollo de Estados Unidos 
incluyo el fortalecimiento del dólar mediante la elevación 
de las tasas de interés sobre todo las reales por encima de 
las de los otros paises capitalistas importantes, debido 
entre otras cosas, al menor crecimiento de la inflación en 
la economía estadounidense, con relación a la registrada por 
dichos paises. 

Dicha apreciación del dólar permitió a los consumidores 
estadounidenses efectuar importaciones a precios sumamente 
bajos. Sin embargo lo más relevante es que al sector produc­
tivo también se le permitio importar a precios demasiado 
bajos, bienes de capital y tecnología avanzada de los paises 
más industrializados. Con ello dicho sector pudo mejorar su 
productividad y competitividad en el exterior, así como a­
provechar Ja coyuntura de reversión de la tendencia de apre­
ciación del dólar a partir de 1985 • 

Más aún, el fortalecimiento del dólar y las altas tasas 
de interés en Estados Unidos, garantizaron un flujo perma­
nente de capitales internacionales hacia la economía esta­
dounidense y de esta forma cubrir su déficit presupuestario 
y comercial; el primero producto básicamente de una políti­
ca fiscal de reducción de impuestos y de expansión del gasto 
bélico y del pago de intereses, y el segundo por la aprecia­
ción del dólar y las tasas de interés , producto de la polí­
tica monetaria restrictiva. 

Ambas políticas fueron la clave de la expansión econó­
mica y del contro'l ·de la inflación, no obstante que contri­
buyeron en la agudización del déficit fiscal y comercial. 
Empero la canalización de capitales a la economía estadouni­
dense obedeció, por tanto al elevado consumo de este país, 
como consecuencia de su política expansionista que motivo 
cuantiosas importaciones y por ende una inusitada acumula­
ción de dólares en el extranjero producto de sus elev~das 
tasas de interés, a la confianza en su economía, en su cre­
cimiento y en su moneda hegemónica y por la estabilidad 
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política; a la liberalización de los movimientos internacio­
nales de capital en los mercados financieros de los paises 
industrializadas, y por último a la restricción de los flu­
jos de capital hacia los paises en desarrollo, en virtud de 
sus dificultades para cubrir sus compromisos con el exte­
rior. 

En estas años de la administración Reagan 
<1981-1988)'' •.. las grandes empresas y los inversionistas 
estadounidenses, canalizaron cuantiosos recursos a activida­
des relacionadas con la tecnología de punta: informática, 
electrónica, robótica, telecomunicaciones y biotecnología. 
Con ello Estados Unidos retuvó el dominio de estos sectores 
que, además, presentan las mayores posibilidades de expan­
siOn a largo plazo. 

Las industrias tradicionales de Estados Unidos, por su 
parte, iniciaron una férrea competencia con las de los pai­
ses industrializados debido a la apreciación del dólar, pro­
vocando en aquellas un proceso de ajuste, liquidación y fu­
sión y reestructuración, sobre todo en las ramas y sectores 
más afectados por la obsolecencia. Simultáneamente se impul­
so a las industrias más competitivas para estimular su mo­
dernización y reactivación tecnclógica. 

'' La modernización de la industria de punta del sector 
terciario y, en general la remodelación de la planta indus­
trial de Estados Unidos, se baso en el ahorro real transfe­
rido por el resto del mundo. Cabe destacar que tales recur­
sos no sólo provinieron de Europa y JapOn, sino de los paí­
ses en desarrollo, por pagos de su onerosa deuda y pagos de 
capltal."(20) 

Así, a partir de 1981 Estados Unidos se convirtió en 
receptor neto de inversiOn. El crecimiento anual de sus ac­
tivos en el exterior disminuyó significativamente, proceso 
que se profundizo a partir de 1985 1 ante la atracción que 
representaba el crecimiento de la economía estadounidense. 
Este comportamiento se explica, por una parte, como se seña­
lo anteriormente por la necesidad de financiar sus déficit 
fiscal y comercial y por otra, porque no resultaba atractivo 
canalizar inversiones y capital a Europa, debido a su débil 
crecimiento económico y sus menores tasas de interé, ni a 
los paises en desarrollo que se encuentran en una crisis de 
endeudamiento externo. 

Respecto al descenso de la inflación, ésta se logro en 
gran medida, debido a una combinación de factores que por un 
lado revirtieron la tendencia del mayor crecimiento de los 
precios al productor en relación a los del consumidor, ten­
diendo más a la baja los primeros que los segundas durante 
el periodo de la administración Reagan. 

Los factores, entre otros que permitieran el descenso 
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de los precios al productor son los siguientes: 

a> LA apreciación del dólar frente a las principales 
divisas, que permitió a las empresas adquirir maqui­
naria y equipo de Japón, Alemania Federal, Francia e 
Inglaterra, a precios promedio de hasta 30.0 Y. o 
40.0 Y. más bajos, acorde con la devaluación que su­
frían las divisas de estos paises con respecto al 
dólar, el resultado para la economía fueron menores 
costos de producción. 

b) El •umento en el precio doméstico de los energéticos 
fue limitado, como resultado de las condiciones del 
mercado internacional, donde el precio del petróleo 
se redujó en alrededor de un 50.0Y. en promedio de 
1981 a 1987, lo que impacto en gran medida los cos­
tos de producción pues resulta dificil no considerar 
el insumo petróleo y sus derivados en el proceso 
productivo y en la producción de bienes durables y 
no durables. 

e> La menor regulación del gobierno estadounidense a 
las actividades productivas que implicaban aumentos 
de tiempos y costos, con la finalidad de reducir los 
costos de dicha regulación. 

d> El control de los salarios y contraprestaciones, no 
por decreto, sino más bien a través de las fuerzas 
del mercado que ante el aumento relativo del desem­
pleo de 1983, y el proceso de modernización de la 
planta industrial, permitieron relajar las demandas 
de aumentos salariales y de prestaciones. 

e) El descenso en las tasas de interés nominales a par­
tir de 1985, producto entre otros factores, de meno­
res eMpectativas inflacionarias. 

En cuanto a los precios al consumidor éstos se vieron 
reducidos en su ritmo de crecimiento, por los factores antes 
señalados, como son la apreciación del dólar que permitió al 
consumidor estadounidense en general adquirir bienes dura­
bles y no durables a precios más bajos en la misma pro­
porción en que se devaluaron las principales divisas inter­
nacionales frente al dólar norteamericano. 

Asimismo el descenso de las tasas de interés hipoteca­
rias, el estable crecimiento de los precios de los alimentos 
y el moderado incremento en el precio doméstico de los ener­
géticos, permitieron revertir la tendencia ascendente de los 
precios al consumidor, aunado al incremento en la producción 
interna de alimentos y materias primas. 

En suma" .•. con la ayuda crucial del anterior presiden­
te de la Reserva Federal, Paul Volcker, Reagan redujo la 
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inflación y la transmitió fuera de la economía de los Esta­
dos Unidos y marcó la etapa para una de las más largas ex­
pansiones económicas de la era de la posguerra. Además, el 
gobierno se retractó de muchas áreas de regulación dejando 
el campo libre para la reestructuración masiva de la econo­
mía( ••• > y para regocijo de los empresarios estadounidenses, 
la administración Reagan con el recorte de la telaraña de 
regulaciones limpio el camino para el resurgimiento del 
1'laissez faire'' ( ... ) más a~n reformo un desgastado sistema 
de impuestos, reduciendo drásticamente las tasas e implan­
tando incentivos económicos del lado de la oferta. 1'(21> 

No obstante, tanto el exorbitante déficit fiscal como 
comercial, que se generaron durante el gobierno de Ronald 
ReaganC198!-l988> han convertido a Estados Unidos en un país 
importador neto de capitales, transformándolo en el pricipal 
país deudor del mundo, 11 

••• pero ciertamente no existe 
.•. (crecimiento> ••. sin endeudamiento externo. Todos los 
países en los siglos XIII, XIX y XX se han endeudado para 
hacer posible la puesta en marcha de sus recursos y el cre­
cimiento de su producción .•• <por tanto> .•. el endeudamiento 
es para obtener dos cosas esenciales: hacer posible el valor 
de los recursos internos y el crecimiento de la producción. 

( •.• ) En suma nada de endeudamiento masivo y sí, al 
contrario endeudamieto destinado a la creación de riqueza y 
Ja generación de producci6n rentable 1

'. <22> 

La tasa de crecimiento promedio del PNB por tanto, que 
fluctúo de entre 2.9X y 3.0X de 1981 a 1987 1 resulto mayor a 
la tasa promedio anual C2.8'l.) del periodo 1966-1970¡ asimis­
mo rebaso la el periodo 1971-1975, de 2.3Y., quedando por 
debajo de la tasa promedio de crecimiento, registrada dura11-
te 1976-1980 que fue de 3.3'l. <23)¡ la gran diferencia es que 
este último periodo se caracterizo por un crecimiento errá­
tico acompañado de una tendencia al alza en la tasa e infla­
ción, que rebaso la barrera sicológica de das dígitos por 
primera vez desde la posguerra¡ en cambio el periodo de Rea­
gan registro una tasa de crecimiento constante y sostenido 
con tendencia a la baja en la inflación. 
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CAPITULO V. NOTAS Y PIES DE PAGINAS. 

<1>.- Para mayor información sobre la reelección de Ronald 
Reagan consultese la revista ''ConteMtos' 1

• Na. 41 SPP. 
Dic. 1984. Pág.37-43 

C2> .- "La propuesta de reforma tributaria en los Estados 
Unidos••. Bonilla L. Salvador. ''Bolet~n de Economia 
Internacional". No, 4. Vol.XI. Oct-Dic.1985. Pág. 3-16 

(3).- Los principios en que se baso esta propuesta se pueden 
observar en el aneKo al respecto donde se compararon 
las modificaciones sobre el sistema impositivo vigente 
en ese momento, asi como las diferencias con otras 
propuestas, como la del tesoro l y las democratas. 

<4> .- Op. Cit. pág.9. 

<5>.- La reforma tributaria es aprobada por el congreso has­
ta 1987; y representa sutiles diferencias con respecto 
a la propuesta de Reagan <Tesoro II>. 

<6>.- En todos los casos la variación es comparando la pari­
dad que tuvo el dólar norteamericano en 1985 con res­
pecto a 1984. 

C?>.- Consultense los artículos: 

''Déficit fiscal lCambio de estrategia?'' Urias Homero. 
Revista de Comercio Exterior. Mexico. Bancomext. Vol. 
XXXVI. No. 4. Abril. 1986. pág. 344-347. 

''Los desequilibrios de la era Reagan''. Urias Homero. 
Op. Cit. 8ancomext. Vol. XXXVIII. No. 9. Sept. 1988. 
Parte l. Pág. 840-850. 

!bid. No. 10. Oct. 1988. Parte II. Pág. 923-930. 

(8).- "Deficit Fiscal lCambio de estrategia?. Op. Cit. Pág. 
345. 

<9> .- 11 Evolución reciente y perspectivas de la economía nor­
teamericana''. En 11 8oletin de Economía Internacional''• 
8anxico. Vol.XIII. No. l. Enero-Marzo. 1987. pág. 21, 

<10).- El descenso en las tasas de interés reales y nomina­
les durante 1985 y 1986, paralela a la reducción en 
la tasa de descuento aplicada por las autoridades 
monetarias entre otros factores, revirtieron la ten­
dencia ascendente en la apreciación del dólar ante 
las principales monedas internacionales en ese mismo 
lapso. 
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(11>.- La posición neta de la inversión internacional de 
Estados Unidos continua siendo deudora par segundo 
año consecutivo desde la posguerra, elevándose aún 
más al pasar de 107,400.0 a 263,óOO.O millones de 
dólares en 1985 y 1986 respectivamente, es decir un 
incremento de 145.0% entre ambos años. 

<12>.- Esta tendencia ya se ha dado en dos años consecutivos 
( 1985-1986>. 

!13),- De hecho el ritmo de crecimiento del déficit comer­
cial ha tendido a la baja y el de las exportaciones 
ha aumentado entre 1985 y 1986, como lo mencionamos 
anteriormente. 

C14>.- ''Déficit Fiscal icambio de estrategia?''. Op.Cit~ pág. 
347. 

C15J.- Para una revisiOn más detallada de la reforma imposi­
tiva vease ''La propuesta de reforma tributaria en los 
Estados Unidos". Boletín de Economía Internacional. 
Banxico. Vol.XI. No. 4. Oct - Dic. 1985. Y "Evoluci6n 
reciente y perspectivas de la economía norteamerica­
na.... Op. Cit. Vol. XI l. No. 3 Ju l - Sep. 1986. 

C 16> .- 11 Evoluci6n reciente y perspectivas de la economía 
norteameric:ana" Op.Cit. Vol. XIII. No. 1 Ene - Mar.87 
Pag.28 

Cl7).- Idem. 

(18).- La apreciación del dOlar declinó en 9.0 % frente al 
Yen japonés, 18.3X ante el Marco aleman, 6.8 r. Contra 
el Franco francés y en 8.6 'l. respecto a la Li~ra es­
terlina. 

Cabe mencionar que en 1987 <por primera vez 
comenzo a debilitarse el dólar en 1985) las 
des monetarias norteamericanas apéyaron (a 
finales de Marzo) en forma significativa al 
través de intervenciones bancarias, con la 
de moderar su detlinaciOn. 

!19>.- En 1978 la tasa de desempleo fue del ó.O'l. 

desde que 
autorida­
partir de 

dé lar a 
finalidad 

<20>.- 11 Estados Unidos en los ochenta. Su incidencia en el 
Sistema Capitalista". Cacho Ortí2, Osear Daniel, en 
Revista de Comercio Exterior. 8ancomext. Vol.XXXVII!. 
No. 6. Méxic:o.Jun. 1988. Págs. 538-544 

!21>.- "Reaganomics: The gocd, the bad,and the ugly". Magnu­
sson, Paul and McNamee, Mike.Revista "Business Week 11

• 

Febrero 1,1988. Pág 43-48. 
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<22>.- 11 iEndeudamiento e Inversi6n EKtranJera deseables? 11 

Alponte, Juan Maria. 11 La Jornada''.Febrero 6. 1989 

123>.- Las tasas de crecimiento del PNB son a precios de 
1980, según datos publicados por el periódico Excél­
sior el día lo. de febrero de 1989. 
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CAPITULO 111 

Jr.F'ACTOS DE LA PDLITICA ECDNOMICA APLICADA 
DURANTE LA ADMINISTRACJON REABAN 

El gobier.no del Presidente de los Estados Unidas de 
Norteamérica, Ronald Reagan, celebró la recuperac.ión soste­
nida de la economia norteamericana, con inflación controlada 
de 1983 a 1988, coma una ruptura con el yugo de los años 
setentas y un retorno a los niveles de crecimiento de los 
sesentas, pero lo más significativo de dicho proceso, es que 
la estrategia antinflacionaria instrumentada por la admi­
nistración Reagan conllevo cambios en las relaciones socia­
les de producción tanto entre capital y trabajo, y/o empre­
sarios y asalariados, como al interior del mismo capital, es 
decir, del sector empresarial, generando por tanto, efectos 
redistributivos del Ingreso Nacional en favor de los ren­
tistas propietarios y corporaciones, y en menoscabo de los 
asalariados lo cual constituyó en esencia el propósito fun­
damental no explicito de la política económica aplicada por 
la administración Aeagan, lo cual justifica dicha estrategia 
ya que ''la racionalidad e~iste en toda política económica si 
se la interpreta no como una práctica autónoma y técnica del 
Estado, sino como un proceso de decisiones históricamente 
condicionado por relaciones sociales de producción y de po­
der". <1) 

Así la estrategia neaconservadora que permeo la pal i-· 
tica económica de la administración Aeagan expreso funda­
mentalmente los intereses de tres amplios e influyentes 
sectores del capitalismo de los Estados Unidos; 

a) Los grupos industriales y financieros, que producen 
en el marco del mercado interno. 

b) Los sectores industriales que luego de haber desem­
peñado una posición punta en la economía norteame­
ricana y de ser·exportadores, han sido por el dete­
rioro de su capacidad de competencia, confinados 
también a depender fundamentalmente del mercado in­
terno, y además sólo pueden conservar sus políticas 
proteccionistas, como ocurrió con la industria si­
derúrgica, la automotriz y ciertas ramas de la 
electrónica. 

e> Las grandes empresas ligadas a la industria de 
armamentos y a los programas de defensa. 

La política econ6mica de Ronald Reagan elev6 la con­
centración del ingreso por la via de la reducción del gasto 
público de carácter social y por la forma que tomo la re­
ducci6n impositiva. Asi mismo, dicha estrategia alentó tam­
bién la profundización de un proceso de centralización de 
capitales, tal como lo señala el nivel récord de quiebras 
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industriales en comparación con los registros de otros pe­
riodos. Este proceso de centralización se reforzó con el 
desarrollo de una ola de fusiones que mostró hasta qué punto 
las grandes empresas minimizaron la incertidumbre de sus 
inversiones sobre la base de adquirir empresas ya constitu­
idas. 

Mas aún, no puede ignorarse las repercusiones que la 
política económica tuvo durante la administración Reagan, al 
transferir ingresos al llamado complejo militar. El soste­
nido crecimiento en el gasto de defensa constituyó una po­
derosa inyección de recursos a sectores especificas que se 
hayan interesados en el mantenimiento de una situación in­
ternacional de tensión, por tanto, esto provee~ que 11 

••• el 
gasto militar como proporción del gasto total del Gobierno 
Federal de Estados Unidos se haya incrementado por dos mo­
tivos: Los objetivos políticos especificas del gobierno (de 
Ronald Reagan> y una serie de características estructurales 
de largo plazo en el comportamiento del Departamento de De­
fensa norteamericano''• (2) 

Así en los últimos años, el gobierno estadounidense 
expandió la parte estructural de su déficit público, enten­
diéndose como estructural la que no se debe a cambios cí­
clicos, de este modo, el gasto militar denota característi­
cas estructurales mientras que los pagos de transferencias a 
los empleados, por ejemplo, es cíclica. 

Al.- EL DEFICIT FISCAL Y LA SOCIALIZACION DE SU COSTO 

Como consecuencia de la expansión del gasto público, 
sobre todo producto del reordenamiento de éste hacia el 
gasto de dafensa y al pago de intereses, combinado con una 
reducción de impuestos, concentrada en los sectores de altos 
ingresos tanto en personas físicas como morales, se genera­
ron elevados déficit presupuestales 1 los cuales erosionaron 
significativamente las finanzas públicas del Gobierno Fe­
deral cuyo saneamiento implicó la socialización de su costo 
al modificar los términos de distribución del ingreso, es 
decir, se realizó un trato igual a sectores se ingresos 
desiguales. 

a) Los beneficios de la política tributaria. 

Los efectos de las primeras reformas fiscales de Reagan 
quedaron claros en los primeros dos años de dicha adminis­
tración pues los impuestos sobre la renta de las corpora­
ciones cayeron de 12.5Y. en 1980 a 6.0Y. en 1983 del total de 
ingresos presupuestales, mientras que el de las personas 
físicas subió de 46.5'l. a 48.0Y. respectivamente, esto se de­
bió en gran medida a la introducción del sistema de recupe­
ración acelerada de los costos, un mecanismo para la rápida 
depreciación de las inversiones de los negocios en planta y 
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equipo, que sirvi6 para reducir agudamente los ingresos su­
jetos a impuestos de las corporaciones. 

Sin embarga, la reducción en el impuesto sobre ganan­
cias de capital beneficio en mayor medida al sector de la 
economía de alta tecnología que goza de un rápido creci­
miento, afectando a otras, sabre todo a las pequeñas y me­
dianas empresas, ya que hacia 1985 aquellas compañías con 
ingresos menores a 100 000 dólares pagaban impuestos a una 
tasa que oscilaba entre 15.0X y 40.0X mientra5 que las que 
obtuvieran ingresos mayares a 100 000 dólares la tasa máxima 
era de 46.0X, es decir que una empresa con ingresos de 2 
millones de dólares por ejempla, pagaban la misma tasa que 
una que obtuviera ingresos por 100 000 dólares; posterior­
mente, esta tasa impositiva se reduce gradualmente hasta un 
34.0X en 1987, lo que significa un mayor beneficio para las 
grandes corporDciones, en detrimento de las pequeñas y me­
dianas empresas, es decir, también dentro del sector indus­
trial se da un trato igual a desiguales. 

Esta política tributaria de carácter regresivo a los 
ingresos de las corporaciones, estimuló el aumento de las 
ganancias de las grandes corporaciones e impulsé la concen­
tración de capital, pues de hecho la oleada fenomenal de 
fusiones y adquisiciones sugiere que muchas empresas utili­
zaron mayores reservas de efectivo para adquirir otras com­
pañías, que fueron incapaces de mantenerse en el mercado 
debido en parte, a la carga tributaria a que se vieron su­
jetas, aunado a las presiones propias del mercada tanto fi­
nancieras como comerciales y productivas, inherentes al 
sistema de competencia monopólica. 

Como ejemplo de lo anterior, el número de fusiones de 
1980 a 1986 creci6 en 31.7%, lo que signific6 una tasa pro­
media anual de 4.7X, registrándosr. tasas de incremento ma­
yores al promedio anual a partir de 1983, la cual fue de 
5.9Y. y en 1986 el 6.0Y.. 

Respecto a la política de impuestas sobre las personas 
físicas esté el mismo carácter progresivo que la instrumen­
tada para las corporaciones, ya que de e~istir 15 rangos de 
ingresos con tasas que fluctuaban entre un nivel minimo de 
11.0'l. a uno máximo de 50.0Y., se vieron reducidos a tinca 
rangos de ingresas con tasas impositivas que oscilaban entre 
11.0Y. y 38.SY., es decir, la tasa máxima para los ingresos 
más altos se reduce en 11.5 puntos porcentuales, posterior­
mente en 1987 se aprueban sólo dos rangos de ingresos con 
tasas de 15.0X y 28.0Y., la cual ímplicQ, que los sectores de 
menores ingresos vieran aumentados sus pagos de impuestos en 
4.0~, mientras que los niveles de altos ingresos se favore­
cieron con la reducción en la tasa mdxima impositiva del 
10.S'l., estimulando una mayor concentración del ingreso. en 
forma inequitativa y poco proporcional, por tanto ·- .•. la 
politica tributaria de Ronald Redgan emp~1Jró la desigualdad 
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del ingreso: las 
todas las demás 
mAs".C3l 

familias acomodadas claramente ganaron, 
perdieron y los más pobres perdieron 

Esta política incidía para que la participaci6n de los 
salarios dentro del total del ingreso nacional cayera en 1.4 
puntos porcentuales de 1980 a 1987, mientras que las ganan­
cias totales aumentaron en la misma cantidad, más aún, la 
tasa de crecimiento promedio anual de los salarios fue menor 
en 1.5% a la registrada por las ganancias la cual fue del 
3.9%, en cambio la de lo5 salarios sOlo creció en 2.4% du­
rante el misma periodo mencionado. 

En suma, mientras que los sectores con ingresos varia­
bles (corporaciones y accionistas) tuvieron un trato prefe­
rencial, que estimulC el proceso de concentración y centra­
lización de capital, por otro lado, los sectores con ingre­
sos fijos se vieron sujetos a una política impositiva pro­
gresiva más que proporcional, los cuales vieron deteriorado 
su nivel de vida, con lo cual se puede deducir que los be­
neficios de dicha política tributaria se orientaron hacia 
los niveles de altos ingresos que permitieron a su vez, para 
el caso de las empresas una sensible reducción de sus costos 
y un aumento de sus ganancias por costos. 

b) Los beneficios del reordenamiento en el gasto 
público. 

Es innegable que las políticas fiscales seguidas por el 
gobierno de Reagan desde 1981 son parcialmente responsables 
del alto nivel del déficit presupuestal: lb7 000 millones de 
dólares apro~imadamente en el año fiscal de 1988. De hecho 
la estrategia Reagan de inducir un déficit para después u­
sarlo como justificación para el desmantelamiento de la le­
gislación social fue abierta desde un principio, a pesar de 
sus propias promesas durante la elección de 1980 de lograr 
un presupuesto balanceado para 1984. 

Asi uno de los mecanismos para reducir gradualmente el 
déficit fiscal sin aumentar los impuestos durante la admi­
nistración Reagan fue la disminución del gasto público 
asignado a programas de carácter social, lo cual implicó un 
reordenamiento de dicho gasto en favor del gasto de defensa. 
Empero la vigorizacién en los gastos de la defensa empeque­
ñecieron los recortes en el gasto civil. 

Como consecuencia, el gasto en defensa absorbió una 
mayor proporción dentro del presupuesto total con tendencia 
a la'alza al pa5ar de 22.b% en 1980 a 27.0% en 1988, a pre­
cios de 1980, estos mismos gastos bélicos con respecto a los 
ingresos por impuesto5 de las personas físicas suben de 
54.SY. a 72.SY. en igual periodo, en cambio los gastos des­
tinados a programas sociales bajan de un 33.BY. en 1980 a 
31.4% en 1988 como proporción del gasto total realizado 
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durante la administración Reagan, en términos reales consi­
derando 1980 como año base. 

Esta reordenación del gasto público cierra la pinza con 
la política tributaria regresiva, pues el menor gasto en 
programas sociales afecta los ingresos indirectos, sobre 
todo de la población de más bajos recursos al igual que la 
política de impuestos, en cambio favorece a las grandes 
corporaciones norteamericanas con el mayor gasto militar y 
con el tratamiento preferencial que reciben en materia de 
impuestos. Esta situación muestra, por tanto, que el cambio 
de prioridades en el gasto público también tiende a estimu­
lar el procesa de concentración de la riqueza y del capital 
hacia los estratos altos de la sociedad norteamericana vin­
culados al gran capital y a la industria bélica. 

Hay que recordar como se mencionó en el anterior apar­
tado que el aumento del gasto militar como proporción del 
gasto total del Gobierno Federal de los Estados Unidos se 
debió a dos motivos: objetivos políticos específicos del 
gobierno del Presidente Ronald Reagan y una serie de carac­
terísticas estructurales de largo plazo en el comportamiento 
del Departamento de Defensa. 

Al comienzo 
Weinberger del 
respecto: 

del informe anual al Congreso de Gaspar 
año fiscal 1984 hay la siguiente cita al 

1'Es nuestro deber asegurar que nuestro potencial mili-· 
tar corresponda a las eKigencias de nuestra politica nacio­
nal; es decir, que la política no deje atrás al poder". C4) 

Empero lo más significativo de dicha escalada militar, 
sin precedente, es que ha sido en tiempos de paz; además de 
la exageración de la amenaza soviética <táctica perenne del 
pentágono para obtener más del Congreso>, el segundo punto 
del acelerado programa militar se baso en la necesidad de 
restituir ''la buena preparación <readiness> 11 de las fuerzas 
armadas estadounidenses. 

No obstante, los objetivos militares del Departamento 
de Defensa se multiplicaron en consonaQcia con la política 
más pura de la administración Reagan. Estos objetivos in­
cluyen de modo resumido: 

''al La capacidad de disuasi6n para prevenir cualquier 
guerra. 

b) La capacidad para salir victorioso de cualquier gue­
rra, incluso para acabar una guerra nuclear con re­
sultados favorables a Estados Unidos. 

el La protección de decenas de aliados en todas partes 

101 



del mundo. 

d) La preservación de un equilibrio militar mundial y 
la estabilidad mundial. 

e) La superioridad naval 

f) La superioridad tecnológica en todo tipo de armamen­
tos." (51 

En consecuencia, el presupuesto militar de Reagan 
agrado y enriqueció enormemente a sus seguidores del com­
plejo industrial militar y lo que es más, la vigorización en 
el gasto bélico significó el compromiso del Congreso can la 
aprobación de grandes aumentas reales anuales al presupuesto 
del Departamento de Defensa, por lo menas durante los pró­
ximos cinco años. Lo que es más, la aprobación de proyectos 
como la ''Guerra de las Galaxias'1 podria postergarlo par d~­

cadas. 

La importancia, por tanto, de la economía militar es­
tadounidense se haya determinada par la enorme proporción de 
los recursos productivos que vitaliza la adjudicación de la 
mayor parte de los recursos productivos en aras del creci­
miento económico improductivo que define a todo el sistema 
capitalista estadounidense, como una economía de guerra. 

Más aún, el complej-0 bélico norteamericano incluye a 
dos mil empresas industriales cuya producción principal esta 
formada por contratos del Pentágono. EKisten además,cien mil 
subcontratistas. El comprador <Departamento de Defensa> es 
por naturale2a monopsonista, y los vendedores, a pesar dQ 
que hablan de licitación competitiva, son en la práctica 
monopolistas¡ asi mismo esta relación Departamento de De­
fensa-Complejo Industrial Militar ''••• le ofrece a muchas de 
las más grandes corporaciones... <Estadounidenses) •.. la 
oportunidad de gigantescas ganancias aseguradas. Se trata de 
una enorme área de la cual están excluidos los competidores 
extranjeros, ya que no se les permite concursar por contra­
tos gubernamentales, en circunstancias de que el Estado 
virtualmente garantiza las ganancias."(6) 

Esta situación ha permitido que estas empresas asuman 
características especiales: a diferencia de las empresas 
productivas civiles típicas, maximizan los costos y los 
compensan maKimizando los subsidios del Gobierno Federal. 

Se pueden citar tres importantes fuentes de presión 
sobre Jos costas militares en la economía norteamericana: 

''a) La obsesión por la alta tecnología. 
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bl La naturaleza propia del complejo industrial mili­
tar. 

e) Una serie de defectos fundamentales en el proceso de 
planeación del Pentágono.(?) 

Cabe destacar, que algunas de las formas comunes en el 
abuso de la relación Pentágono-Corporaciones para maKimizar 
las ganancias de estas últimas son las siguientes: 

CONCEPTO 

La inflación de los costos. La mayoría de los con­
tratos se basan en el principia de Cost Plus Cel 
contratista cobra su costo más un porcentaje fijo). 
Existe un incentivo para que la empresa provoque la 
inflación de sus costos al máximo posible. 

ESTADOS UNIDOS 
SOBRE PRECIOS QUE PAGA EL PENTAGONO <•> 

<DOLARES> 
PRECIO DE PRECIO AL SOBRE PRECIO 

MERCADO PENTAGONO 

SEMICONDUCTOR 0.044 110.00 2754 VECES MAS 

TRANSISTOR 0.24 75.00 312 VECES MAS 

CINTA MEDIDOR 10.00 427.00 42 VECES MAS 

MARTILLO 18.40 450.00 24 VECES MAS 

FUENTE: The Defense Monitor Vol XII. No.4 1984 Pág. B. 

(•) Algunos ejemplos de precios que pago el 
Defensa para refacciones comparadas con 
mercado. 

Departamento de 
los precios de 

La subestimación inicial de los costos. Esto con­
viene tanto al abastecer como al comprador militar. 
Al minimizar la primera valoración de un proyecto, 
el primero puede ganar el contrato honradamente 
mediante una licitación ganga, y el último evita la 
necesidad de ''ajustar'' al Congreso con una proyec­
ción realista de los costos del proyecto. Luego 
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viene una serie de ''ajustes'' en el contrato. 

La nueva carrera armamentista, además de generar cuan­
tiosas ganancias al selecto grupo de empresas que integran 
el complejo bélico militar, proporcionó durante la adminis­
tración Reagan la más importante recuperaci6n de los secto­
res industriales clave de la economía norteamericana, apor­
tando la mitad de la creciente demanda aeroespacial y una 
quinta parte de la de metales básicos y elaborados. 

Asi mismo, el Pentágono fue, bajo el mandato de Reagan, 
el instrumento primordial que impulso la reestructuración 
del viejo n~cleo industrial ''fordi5ta'' de la economía nor­
teamericana. Por ejemplo, la Good Vear modificó sustancial­
mente su producción, al canibalizar la fabricación de llan­
tas para volcarse al espacio aéreo militar. La General Tire 
forma .·ya un conglomerado de industrias militares con 
Aerojeet General; los fabricantes de refacciones automo­
trices Bendix/Autolite forman otro de esos conglomerados 
<Allied Corporation) y tanto la Ford como la General Motors 
obtienen gran parte de su flujo de capital de contratos con 
el Pentágono. Más aún, las compañías que tradicionalmente 
han estado entre las diez mayores contratistas con la de­
fensa militar, como General Dynamics, Lockheey, Oouglas y 
Raytheon, se diversifican cada día menos y dependen más de 
las inyecciones que da el pentágono, mientras esas compañias 
habandonan la linea menos lucrativa de la producción civil. 

A lo anterior, hay que agregar que el gasto en produc­
tos militares tiene la caracteristica de generar menos em­
pleos directos que muchos tipos de gasto civil, pues "la 
producción militar, especialmente aquélla que está más ela­
borada técnicamente, es intensiva en capital, incluyendo los 
altos precios pagados por la utilización de investigaciones 
especializadas y costosas, y por las instalaciones de expe­
rimentación y manufacturaci6n. 1'(8) 

El aumento en el gasto público dedicada a la defensa 
nacional, por tanto, registro durante la administración Re­
agan una tasa de crecimiento promedio anual de 1980 a 1988 
de S.SY., a precios de 1980 la cual es superior a la que de­
notan los gastos de carácter social, con excepción de la 
observada en el pago de intereses por concepto de deuda. 

Más aún, los gastos de defensa representan en 1980 el 
56.0Y. del gasto de seguridad social, mientras que para 1988 
suben al 59.0'l. 1 lo cual constituye una reducci6n real en el 
monto de los recursos asignados a la asistencia medica 
<Medicaid>, asistencia alimenticia (food stamps>, el de 
bienestar en general <welfare> y el subsidio a los estados y 
municipios, con ello la tasa de crecimiento promedia anual 
real de gasto social durante el periodo analizado resulto 
menor en Oe6'l. anual que el registrado por el gasto de de­
fensa, lo que significa que dicho gasto obtuvo un mayor 
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poder de consumo real que el de asistencia social, a pesar 
de ser este últino un rubro generalmente considerado como 
intocable por razones políticas, ya que los beneficios pa­
gados están ligados con otros rubros del gasto social que se 
vieron afectados con el reordenamiento del gasto público 
hacia el bélico los cuales fueron los siguientes: 

El gasto en desarrollo social y regional se redujo 
en términos reales a una tasa de crecimiento prome­
dio anual negativo del 12.8Y. de 1980 a 1988. 

La educación, enseñanza, empleo y serv1c1os sociales 
tuvieron una tasa negativa de crecimiento promedio 
anual de 5.8~ durante el mismo lapso. 

Los gastos destinados a servicios y beneficios de 
veteranos también registraron una tasa de crecimien­
to negativa del \.5Y.. 

Los departamentos federales que eMperimentaron, en 
consecuencia, una importante disminución real en sus recur­
sos desde 1981 son: Comercio, Educación, Energía, Interior, 
Trabajo, Transportación, Agencia de Protección del Medio 
Ambiente y Administración de Pequeñas Empresas. 

Lo que es más, durante 1981-1988, la administración 
Reagan y el Congreso proclamaron con frecuencia recortes al 
e~cesivo gasto en prestaciones. ''Desafortunadamente, casi 
todas los dolorosos y muy visibles recortes que se han hecho 
en el 15.0% del total de las prestaciones si es Means-Tested 
<dedicado a una población cuyos medios de vida son conoci­
dos). Un resultado de esto es que las prestaciones 
Means-Tested apenas han aumentado como parte del PNB durante 
los ochenta ... ( ..• l. Otros resultados es que esas presta­
ciones corresponden a los pobres más exclusivamente ya que 
en la mayoría de los recortes han logrado excluir a muchos 
de los beneficiarios cuasi-pobres a los que no consideramos 
verdaderamente necesitados. Entre tanto han florecido los 
impresionantes programas que no son Means-Tested, protegidos 
por sus poderosas influencias de la clase media y por una 
indexaci6n automática del lOOX respecto al IPC''. (9) 

En suma, el reordenamiento del gasto público, acorde 
con la estrategia republicana, provocó serios recortes en 
los rubros dedicados a la seguridad social, ocasionando que 
los recursos liberados se canalizaron a fomentar programas 
para la producción bélica. 

Otro gasto presupuestal que se vio favorecido con dicho 
ordenamiento fue el dedicado al pago de intereses de la 
deuda del Gobierno Federal, cuya tasa de crecimiento prome­
dio anual, a precios de 1980, resulto del 8.0Y., mayor en 
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alrededor de 2.5 puntos porcentuales que la registrada en el 
gasto de defensa y de 3.1Y. sobre la del gasto en seguridad 
social, es decir, el pago de intereses mantuvo una tendencia 
a la alza tanto en su ritmo de crecimiento como en la par­
ticipación que tuvo dentro del total de egresos 
presupuesta les. 

Ahora bien en comparación con los ingresos totales del 
Gobierno Federal, el pago de intereses también tuvo un com­
portamiento ascendente al pasar de 10.2Y. en 1980 a 15.lY. en 
1988, mientras que en relación a los ingresos por impuestos 
de las personas física? subió de 21.5% a 35.4'l. respectiva­
mente. 

De este modo los intereses de la deuda federal mantu­
vieron un eKplosivo crecimiento refleja del incremento sos­
tenido de la deuda federal y del aumento en las tasas de 
interés reales. 

El excesivo pago de intereses por deuda pública también 
fue un mecanismo por medio del cual se estimuló la redis­
tribución de la riqueza en favor del sector financiero y/o 
neorentista, el cual a su vez se vio favorecido por una po-
1 itica tributaria regresiva que genero flujos de liquidez, 
que le permitieron a su vez destinarlos en gran medida a la 
inversión financiera. 

En resumen, paradójicamente los crecientes costos del 
interés significaron durante la administración Reagan, más 
gasto gubernamental y, ceteris paribus déficit fiscales más 
elevados. 

Como resultado de lo anterior, el gasto militar ha fa­
vorecido a ciertos sectores de la industria norteamericana, 
estimulando el proceso de concentración de capital y la 
centralización, pues un mayor número de empresas se orien­
taron hacia la producción bélica, con lo cual se generé una 
redistribución de recursos al absorber el gasto militar una 
mayor proporción de los gastos totales del Gobierno Federal, 
es decir el reordenamiento del gasto público de 1981 a 1988, 
se caracterizó por beneficiar a todos aquellos sectores 
econémi~o-sociales y politices relacionados con el complejo 
industrial bélico de los Estados Unidos asi como al sector 
financiero y/o neorentista en detrimento de todos aquellos 
sectores que obtuvieron un ingreso fijo e indirecto a través 
del gasto público destinado a programas sociales, afectando 
principalmente a los estratos más bajas de la sociedad nor­
teamericana, por tanto, en el transcurso de la aplicación de 
las políticas tributaria y de gasto público, el carácter de 
los objetivos y los medios empleados rebasaron las conven­
ciones doctrinarias y programáticas que las sustentan, de 
tal modo que en ese y otros plunos la estrategia 
antinflación de Reagan pareciera lograr lo opuesto a lo 'que 
postuló. 
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8).- LOS BENEFICIOS DE LA POLITICA MONETARIA 

El quid pro cuo del é•ito de la politica monetaria 
instrumentada durante la administración Reagan reSide pre­
cisamente en la modificación que logró dicha politica en el 
proceso de determinación de precios y salarios a través de 
la rece5ién inducida de 1980 y 1982 cuya profundidad no tuvo 
parangón en los últimos veinticinco años. 

En consecuencia " .•• lo que la política monetaria res­
trictiva busca en última instancia es modificar el proceso 
de determinaciún de los salarios para a$i contraer un im­
portante componente de los costos y reducir las presiones 
inflacionarias. Esto sólo puede ocurrir a través de un 
proceso recesivo que debilite la posiciOn de los asalariados 
por medio de la generación de una basta masa de desocupados 
••• tSin embargo, dicha politica monetaria na sólo afecta el 
nivel de los salarios, sino también al sector empresarial ya 
que) ... Las dificultades no dejan de asociar a empresas de 
todo tipo, las que normalmente se ven acorraladas por la 
incapacidad para colocar su producción en el mercado interno 
y por el sostenido incremento en los costos financieros que 
se derivan de la ~estriccíón monetaria. Ciertamente son las 
empresas grandes las que tienen mayor capacidad de resis­
tencia, por lo cual el proceso alienta a la cent~alización 
de capitales y la concentraci6n de la producci6n''. <10> 

a> La concentración y centralización de capital. 

El mantenimiento de una politica monetaria restrictiva 
que permitió la flotaciOn libre de las tasas de interés de 
manera intencionada, también estimulo el proceso de concen­
tración y centralización de capital en la economia nortea­
mericana durante la administracidn Reagan, lo cual se re­
flejo en el ascenso que registró la tasa de quiebras y la 
ola de fusiones de los negocios~ 

En términos absolutos el número de establecimientos 
declarado5 en quiebra paso de 7 564 en 1979 a 11 742 al año 
5iguienté y para 1962 sube a 16 794, llegando hasta 61 209 
en 1987, lo que significó una tasa promedio anual del 29.9X 
en el periodo mencionado, cifra récord desde la posguerra. 
Las fusiones por su parte " .•. se han tragado a 82 miembros 
de los 500 de Fortune y entre ellos mismos se han distribu­
ido 398 000 millones de dólare5 equivalente5 al PNB de Ita­
lia. La recuperación reaganiana ha provocado esta mania de 
fusión y ha llevada a una fiebre que recuerda los últimos 
dias del auge de los a~os veinte, .. Hacia el final del ~l­

tímo verana se habian realizado fusiones por 15 000 millo­
nes de d6lares''~<ll> Esto sin considerar los beneficios 
impositivos que otorgo la administraciOn Reagan hasta 1986, 
en materia de fusiones; la ola de quiebras y en contraPar­
tida de fusiones, impulsada por la politica monetaria, 
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permitió a las grandes corporaciones absorber una mayor 
parte de la producción y del mercado nacional, ya que aque­
llas que no tuvieron la capacidad financiera de resistir la 
recesión inducida y la elevación intencionada de las tasas 
de interés tanto nominales como reales, vieron elevadas sus 
deudas con ello el aumenta de sus costos, lo que constituyo 
el factor entre otros que los puso en desventaja frente a 
otros competidores con mayor fortaleza financiera. 

Así la elevación de las tasas de interés cuya supuesta 
finalidad era incentivar el ahorro, provocó la quiebra de un 
significativo número de establecimientos y un aumento en el 
número de desempleados, el cual llego a ser hasta de 10.7 
millones de trabajadores, beneficiándose con ello sólo las 
empresas más poderosas relacionadas con el gasto de defensa 
y la deuda pública. 

Las empresas con liquidez suficiente, derivada en parte 
por los beneficios en la reducción de impuestos así como 
aquellas personas con altos ingresos que tambi@n se vieron 
favorecidos por la política tributaria, recibieron los be­
neficios del aumento en las tasas de interés por su mayor 
capacidad de ahorra y su menor propensión al consuma, vién­
dose perjudicados seriamente tanto las empresas como las 
personas que no tuvieron dicha capacidad, unos por quiebra, 
otros por ingresos muy bajos y/o por quedarse sin empleo. 

'' ••• A partir de los cambios en diciembre de 1983 que permi­
tieron a los bancos ofr@cer tasas de mercado en las cuentas 
de deposito, un segmento más amplio de la clase media ha 
podido sacar ventaja de tasas de interés más altas. Del 
mismo modo a varios inversionistas acaudalados los han 
atraido los lucrativos Bonas del Tesoro que producen un 
12.SK de interés: un bono del tesoro trime~tral de 20 000 
dólares, can reinversión cuatrimestral 
ducia en 1975 un interés equivalente a 
lario promedio; hoy .•• C1984> ••• iguala 
gresos de salario promedio''.<12) 

durante un año, 
siete semanas de 
a tres meses de 

pro­
sa­
in-

Lo que es más, las empresas que vieron reducidos sus 
costos de producción a travé5 de la politica monetaria ins­
trumentada en la administración Reagan, vieron en contra­
partida aumentadas sus ganancias; empero lo más significa­
tivo es que esta estrategia estimulo a su vez el grado de 
monopolio (o bien las ganancias por costos>. 

Par ejemplo, el costa unitario de la mano de obra en la 
industria manufacturera cayo de un crecimiento del 10.9X en 
1980 a 1.94X en 1987 y el costo relativo de dicha mano de 
obra can respecto a otros costas registra un mayor deterioro 
al observar un incrementa negativo del 13.9X en 1987, mien­
tras que en 1981 este creció en 12.B'l.; así mismo, las ga­
nancias por costo <grado de monopolio> tuvieron una tenden­
cia ascendente a medida que se establecieron y consolidaran 
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las nuevas relaciones entre capital y trabajo y entre el 
mismo sector empresarial, ya que la tasa de crecimiento de 
dicho indicador paso de un 12.2'l. a 18.5X de 1980 a 1982 
respectivamente; el año siguiente creció en 38.5X hasta 
llegar a su punto más álgido en 1986 con un incremento de 
62.SX para situarse al año siguiente en una tasa de creci­
miento de 40.0X •• .•• en consecuencia el grado de monopolio 
tiende a elevarse durante una depresión de la actividad 
económica y a volver a disminuir durante el periodo de au­
ge •.• <de hecho) •.. las variaciones del grado de monopolio no 
sólo tienen importancia decisiva en la distribución del in­
greso entre trabajadores y capitalistas, sino en ciertos 
casos también en la distribución del ingreso entre la propia 
clase capitalista. El aumentO del grado de monopolio oca­
sionado por la expansión de las grandes empresas .•• Cy es­
timulado por la política monetaria instrumentada durante la 
administración Reagan, que) .•. da lugar a que las industrias 
en que éstas predominan absorban una proporción mayor de 
los ingresos totales y las demás industrias una parte menor, 
es decir, el ingreso se redistribuye de las empresas pe­
que~as a las grandes''. <13) 

Con base a lo antes e~plicado, uno de los resultados de 
estas tendencias es el debilitamiento de la coherencia y el 
sitio central que ocupaban las más antiguas industrias de 
producción masiva¡ otro resultado es el considerable forta­
lecimiento de la organización corporativa, el principio de 
conglomeración financiera; más aün, la transformación de 
corporaciones manufactureras en compañias de grandes 
holdings, regidas por estrategias financieras especulativas 
<y apuntaladas por las nuevas tecnologías de control cen­
tral izado), hecho por tierra la concepción de racionalizar 
la administración de monopolios manufactureros integrados 
verticalmente, junto con esto, lo anterior también debilitó 
poco a poco y muy probablemente de un modo irreversible al 
sistema de relaciones industriales y al compromiso 
sindicato-compañia que se asocian en el paradigma de racio­
nalidad corporativa, cuyo ejemplo mas notable es el de la 
General Motors CGM>. En este mismo orden de ideas la 
compañia IBM puede verse como el pionero de un modelo nuevo 
y más avanzado de integración industrial con su práctica 
correspondiente de relaciones industriales Cno 
sindical izadas>. 

En consecuencia '' ••• un pu~ado de corporaciones inmensas 
controlan ahora la mayor parte de las ventas, reciben la 
mayor parte de las ganancias y emplean la mayor parte de los 
trabajadores. Las corporaciones mayores no financieras con­
trolan cuando menos el 60.0X del capital activo neto de to­
das las compañías norteamericanas. En la manufactura ha ha­
bido un rápido aumento de concentración ( •.. >: las veinte 
corporaciones mayores controlan solas aproximadamente un 
tercio de capitales activos y obtienen unos 40 centavas por 
cada dólar de las ganancias producidas por todas las 
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compañias manufactureras del país. Si consideramos, los 
distintos grupos industriales advertimos lo mismo". <14) 

Es importante, recalcar, que 5i bien la tendencia a la 
concentraciOn y a la centralización de capital en la socie­
dad norteamericana es un proceso inherente al sistema capi­
talista, ésta no obstante se vio agudizada mediante una po­
lítica monetaria contraccianista y recesiva, para restable­
cer un nuevo equilibrio bajo nuevas condiciones en las re­
laciones sociales de producción tanto en la esfera del ca­
pital-trabajo, como en las que se generan al interior del 
mismo capital. 

En el mismo orden de ideas y parafraseando a Samuel 
Lichtensztesn, se aprecia un casamiento entre dicho proceso 
y las politicas económicas instrumentadas según las coyun­
turas que se presenten en la obtención de la máxima ganan­
cia, ya que la concentración y centralización de capital 
11 

••• es históricamente un producto lógico de una organización 
capitalista que tiende a conformar modos altamente concen­
tradas u oligopólicos de la producción, comercialización y 
financiamiento; consolidar una progresiva elevación técnica 
de sus componentes fijos en la composición del capital y a 
desarrollarse bajo la intensa gravitación de determinadas 
relaciones de dominacián ..• ''<15) 1 lo cual es promovido por 
políticas económicas concebidas '' ••. como la práctica histó­
rica de las fuerzas sociales sobre los procesas contradic­
torios de producción, apropiación y consumo del eKcedente, 
en el marco de las leyes económicas objetivas y con el pro­
pósito de configurar una nueva hegemonía de fuerzas socia­
les". (16) 

b) La política monetaria y el dc~equilibrio comercial. 

La política monetaria restrictiva y de flotación in­
tencionada de las tasas de interés impulsadas en gran medida 
por el déficit fiscal, llevaron al dólar estadounidense a 
una apreciación acelerada frente a las principales divisas 
de 1979 a 1984, constituyéndose en un factor importante en 
la agudización del desequilibrio comercial de Estados Uni­
dos; no obstante que la tendencia al alza del dólar ante el 
yen japonés, el marco alemán, la libra esterlina y el franco 
francés comienza a descender, su nivel es superior hasta 
1986, en la mayoría de los casos, al registrado en 1979. 

Asi durante la administración Reagan el fortalecimiento 
del dólar incidió en el aumento del déficit comercial el 
cual pasó de 36 200 en 1980 a 17'• 000 millones de dólares en 
1987, producto de una mayor dinámica de las importaciones 
que de las exportaciones, pues el dólar favoreció en gran 
medida las adquisiciones externas debido a que éste dio un 
mayor poder de compra a los norteamericanos en las produ~tos 
importados. 
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Más aún, djcho fortalecimiento del dólar y del poder 
adquisitiva también incidió en la lucha de la administración 
Reagan de reducir el ritmo de crecimiento de las precios 
tanto al productor como al consumidor, pues los costos de 
las manufacturas de origen externo resultaron más atractivos 
en función de un tipo de cambio que reducía el precio de las 
mercancías en la medida que la moneda norteamericana subía 
de precio frente a otras divisas, favoreciendo y estimulan­
do, sobre todo, la de maquinaria y equipo así como la im­
portación de productos automotrices. 

Las importaciones de maquinaria y equipo se vieron es­
timuladas con el fortalecimiento del dólar, al registrar una 
tasa promedio anual de 17.lY. de 1979 a 1986 1 mientras que 
para el total de importación de mercancías fue solo del 8.2% 
durante el mismo periodo; más aún, la participación de éstas 
manufacturas dentro del total registró un ascenso signifi­
cativo al pasar de 11.BY. a 20.4% de 1979 a 1986 respectiva­
mente, hecho que no se registra desde 1965 1 cuando comienza 
el deterioro del auge de posguerra en los· Estados Unidos. 

Cabe agregar, que la importación de manufacturas mo­
trices también observó una tendencia ascendente tanta en su 
tasa de crecimiento como respecto al total de importación de 
mercancías: el crecimiento promedio anual fue del 16.BY. y 
su participación subió de 12.4% a 21.2Y. en el lapso anali­
zado. 

Así mismo, la importación de materias primas, como el 
petróleo, por parte de la industria norteamericana resultó 
menos costosa, product.o en parte del fortalecimiento de la 
divisa estadounidense, lo cual constituye un insumo impor­
tante en la producción de· mercancías y serv1c1os, que faci­
litó la disminución de sus costos Ce producci6n e incidió en 
el control de la inflación. 

Si bien, dicho fortalecimiento del dólar permitió que 
los costos de importación de mercancías se redujeran bene­
ficiando sobre todo a las empresas que pudieran efeCtuar 
masivas importaciones de maquinaria y equipo así como 
insumos, y a los sectores con mayores ingresos que realiza­
ban mayores compras de bienes de consumo suntuario <automó­
viles) y más viajes al exté~ior, en contrapartida este mismo 
fortalecimiento del dólar deterioró el nivel de competiti­
vidad externa de ciertos sectores de la industria norteame­
ricana, agudizando el desempleo e incidiendo en el deterioro 
de los salarios, pues ''en los últimos tres años el incre­
mento de las importaciones significó el despido de entre 
uno y dos millones de trabajadores cada año. De éstos más de 
una tercera parte permanece indefinidamente sin trabajo, y 
del resto más de la mitad tiene que aceptar salarios de un 
30.0X más bajos y empleos en los que no sirve su experie~cia 
anterior" .. (17) 
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El desequilibrio comercial tan criticado por la admi­
nistración Reagan en su campaña presidencial, fue estimulado 
durante su administración a través de una política monetaria 
restrictiva y de tasas de interés reales elevadas que per­
mitieron la apreciación del dólar frente a las principales 
divisas de ¡q7q a 1986, par encima de su nivel registrado al 
inicio del gobierno del Presidente de Estados Unidos Ronald 
Reagan, sin embargo, tal situación mejoró el nivel de los 
costos al productor frente a los precios al consumidor, ya 
que por un lado, la divisa norteamericana permitía adquirir 
importaciones a más bajo costo y can una disminución de las 
eMportaciones se generó un mayor desempleo pero este faci­
litó la reducción del costo de la mano de obra, mercancía 
que se cotizó de acuerdo a "las fuerzas del mercado 11

, al 
igual que el dólar, empero el primero tuvo una caída en la 
demanda que amplio la oferta de 1980 a 1984 y una recupera­
ción modesta en la demanda de trabajo de 1985 a 1qas, mien­
tras que el segundo registró una alza significativa en la 
demanda frente a una oferta interna restrictiva que impulsó 
su cotización de 1979 a 1984 y la mantuvo por encima de 1979 
durante 1985 y 1986 1 con respecto a las principales divisas 
internacionales. De esta manera la rehabilitación del mer­
cado como forma de vinculación social dominante supone fa­
vorecer Ja igualdad formal y la desigualdad de hecho. 

Esta situación, en opinión de Martín Feldstein <Presi­
dente del Consejo de Asesores Económico de Estados Unidos de 
1982-1984 y principal consejero economice del Presidente. 
Reagan> confirma en gran medida lo antes expuesto, ya que 
este asegura que "pese a sus muy severas consecuencias ad­
versas tanto el déficit comercial como el pujante dólar han 
procurado también algunas ventajas ( ••. > a la economía es­
tadounidense. En 1984 el déficit de la balanza comercial fue 
financiado por un nuevo flujo de cerca de 100 000 millones 
de dólares de capital procedente del exterior. Esa entrada 
casi duplicaba los fondos disponibles en Estados Unidos para 
inversión neta y vino a evitar que las tasas de interés re­
ales registraran alzas de consideración .•• <como las regis­
tradas en diciembre de 1982 cuando la Prime Rate llegó a 
20.0Y.> ••• Además el ascendente dólar disminuyó el precio de 
las importaciones y de los productos estadounidenses compe­
titivos, lo suficiente para abatir la tasa de inflación 
global del pais". <18> 

En consecuencia, la política monetaria de carácter 
contraccionista aplicada durante la administración Reagan 
independientemente de sus objetivos para reprimir el incre­
mento de la inflación y apoyar el crecimiento económico 
sostenido en Estados Unidos, impulsó el proceso de concen­
tración y centralización de capital, primero mediante la 
recesión inducida y posteriormente con el mantenimiento de 
altas tasas de interés reales que llevaron a la quiebra a un 
sin número de establecimiento de todo tipo y alentaron una 
ola de fusiones en forma significativa lo que a su vez 
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generó un drástico aumento en el desempleo que permitió una 
readecuación en las relaciones sociales de producción, en 
favor de las grandes corporaciones y en detrimento de los 
salarios en general, hecho que incidió, por tanto, en el 
proceso de concentración del ingreso. 

Esa misma política monetaria contraccionista que dejó 
flotar las tasas de interés de manera intencionada, benefi­
ció a todos aquellos grandes inversionistas-neorentistas que 
obtuvieron grandes ganancias a corto plazo de sus flujos de 
efectivo con dichas tasas; asi mismo los sectores con altos 
ingresos cuya propensión al ahorro se vio elevada con la 
reducción impositiva, también ~e vieron favorecidos con las 
altas tasas de interés reales, al obtener ingresos adicio­
nales a consecuencia de éstas. 

Lo que es mAs, irónicamente dicha política propició la 
agudización del desequilibrio comercial pero permitió en 
parte la reducción de los costos de producción y al consu­
midor en los Estados Unidos, a través del fortalecimiento 
del dólar norteamericano frente a las principales divisas. 
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CAPITULO VII 

CONCLUSIONES 

Las contradiccione5 del capitalismo son resolubles y de 
múltiples maneras, pero siempre los hacedores de la política 
econOmica habrán de enfrentarse a la tarea de identificar 
las victimas de cada una de ellas; no hay bienestar general 
sin algún grupo, grande o pequeño que este dispuesto o sea 
compelida, a pagar los costos de la solución, por tanto, 
para el efecto ésta tomará en cuenta entre otras las si­
guientes cuestiones: lCómo hacer entonces para socializar 
los costas? lCómo para seleccionar las victimas del proceso 
de acumulación, sobre todo si entre éstas se encuentran 
fracciones burguesas decadentes pero que aún conservan una 
cierta gravitación social y politica?<l> 

Bajo esta perspectiva, ''la racionalidad existe en toda 
política económica si se le interpreta no como una práctica 
aut6noma y técnica de Estado sino como un proceso de deci­
siones hist6ricamente condicionado por relaciones sriciales 
de producci6n y de poder (2) .•• ( ) .•• pero necesariamente la 
política económica debe ser entendida como la formulación de 
decisiones emanadas desde y referidas a un poder político 
constituido, cuya máxima expresión es el Estado. En esta 
dirección los objetivas económicos de la politica económica 
están simultáneamente y estrechamente comprometidos con la· 
preservación de la protecciDn de la unidad estructural en la 
que se b~san y de la que se desprende ese poder. De acuerdo 
con ese razonamiento la política económica al propender al 
logro de objetivos económicos indisolublemente está fijando 
aquel lns precisos objetivos politicos 11

• <3> 

Considerando lo antes citado, la administración Reagan, 
por tanto, se orientó tendencialmente {durante sus dos pe­
riodos presidenciales) hacia la racionalidad 
neoconservadara, ad hoc a los intereses fundamentales del 
gran capil3l monopólico, y na por la de otros grupos y ten­
dencias conservadoras de carácter milenarista, religiosos o 
populistas, los cuales carecieron, en un momento dado de una 
propuesta integral realista y viable a tales intereses. Esta 
adecuéci6n entre las necesidades de la clase dominante y la 
producciOn de una filosofia que la justificará y las pre­
servara pero transformándolas en un proyecto nacional que 
5P. logro por primera vez en muchos años gracias a la elabo­
ración de este núcleo de pensamiento neoconservadar, el cual 
encontré un excelente· campo de maniobras para ello, bajo la 
administraciOn Reagan. 

Así en el transcurso de los periodos presidenciales del 
Gobierno de Ronald Reagan, se con~iguieron algunos result~­

dos que implicita o explícitamente {independientemente de 
abatir la inflaci6n y mantener un cre~imiento econ6mico 
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~astenido durante seis años consecutivas) constituyen parte 
integrante de la politica económica instrumentada durante 
1981-1988, de los cuales destacan los siguientes: 

- En primer 1 uqar la ofensiva con-zervador a propuso una·· 
significativa transferencia de ingresos desde los sectores 
más pobres de la ~ociedad norteamericana hacia aquellos que 
perciben la mayor proporción de la renta de Estadas Unidos. 
La palitica impositiva y el recorte sistemático de los gas­
tas de bienestar afectaron sensiblemnnte a los sectores de 
menores ingresos. 

Además, con la profundización de la recesión inducida 
de 1981-1982, aumentó significativamente el número de 
desempleados con lo cual se vio deteriorada la posición ge­
neral de los asalariados. El aumento de la inseguridad eco­
nómica, la reducción en las niveles de vida y el desmante­
lamiento de la estructura del estada del bienestar debili­
taran la cohesión y el poder de negociación de los trabaja­
dores, lo que constituyó un factor importante en la fijación 
del precia de la fuerza de trabajo y en la reducción de los 
costos de producción. 11 0uiere ella decir que los ochenta son 
el escenario, también en Estados Unidas, de un cambia mayor 
en las perspectivas salariales, cuya e~plicación, en el caso 
de la industria, remite entre otras cosas al amplio proceso 
de restructuracuón del empleo generado en et sector manu­
facturera por la modernización tecnol6gica y arganizacional 
regiatrada en a~os recientes•• (4) 

- Un segundo efecto de la política económica del Pre­
sidente Ronald Reagan, fue la de acel~rar el proceso de 
centralización y de destrucción de capitales marginales. 
Como consecuencia, una gran cantidad de empresas quebraron, 
afectando no 5¿10 al sector de peque~as y medianas empr~sas 
sino que ~e extendió hasta alcanzar grandes consor~ia~ i~­

dustriales y de servicias como Braniff Internat1onal, Wicke~ 
y A.M. lnternational. Asimismo afecto al sector de la banca 
y las finanzas. La liquijjción de varia~ bancos regionales 
<donde uno de los casos notorios fue el de Penn Square de 
Oklahoma que puSo en dificultades al Continental Illinais de 
Chicaga y al Seafirst de Seattle> y ae entidades financieras 
na bancarias <tales como la Orysdal Goberment Securites que 
puso en aprietos al Chase Manhattan> alentó el espectro de 
una crisis financiera de grandes proporciones. Esta sin 
considerar el significativo numero de quiebras de bancos 
agricalas afectados por la crisis agrícola de precias que 
también llevo a la quiebra a un gran numero d~ pequeños y 
medianos granjeros. 

En consecuencia "las variaciones del grado de monopolio 
no sólo tienen importancia decisiva en la distribución del 
ingreso entre trabajadores y capitalistas sino en ciertos 
casos también en la distribución del ingreso entre la prOpia 
clase capitalista. El aumento del grado de monopolio 
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ocasionado por la expansión de las grandes empresas da lugar 
a que las industrias en que éstas predominan absorban una 
proporción mayor de los ingresos totales y las demás indus­
trins una parte menor, es decir, el ingreso se redistribuye 
de las empresas peque~as a las grandes''. (5) 

- Un tercer efecto generado por la política económica 
reaganiana fue la reasignación masiva del gasto público y de 
la producción global a favor del sector de defensa y de la 
producción militar. Si bien el incremento de la participa­
ción del gasto militar en el PNB no fue tan notable como el 
registrado durante la guerra de Vietnam o en la intervención 
norteamericana en Corea, dicho aumento del gasto constituye 
el esfuerzo militar más notable de Estados Unidas en tiempos 
de paz. 

Este gasto militar, entre otros factores no menos im­
portantes, incidió en la elevación del déficit fiscal du­
rante la administración Reagan, lo cual constituyó supues­
tamente uno de los grandes fracasos de dicha administración, 
sin embargo "el déficit presupuesta) c ••• ) permite a las 
ganancias aumentar por encima del nivel determinado por la 
inversión privada y el consumo de los capitalil!;tas... (en 
este caso) ••• el sector privado de la economía recibe más en 
forma de gastos gubernamentales de lo que paga de impuestos 
... Destacando el gasto bélico ya que) •.• los programas de 
armamento ••• Ccomo la guerra de las galaxias, la píeSencia 
militar e intervenci6n de Estados Unidos en diversa~ paises) 
•.• generalmente financiados por medio de déficit 
presupuestales, son también una fuente de este tipo de ga­
nancias. ( •.• ). La contrapartida del déficit presupuesta! 
es su aumento en el endeudamiento del gobierno ha~ia el 
sector privado ••• " (6) (lo cual también eleva el nivel de 
las ganancias de dicho sector>. 

- Otro factor que estimuló el aumento del endeudamiento 
de la economía estadounidense fue el creciente déficit co­
mercial registrado durante la administración Reagan estimu­
lado por una apreciación del dólar que si bien '1 

••• gener6 
una serie de desequilibrios económicos lo~ consumidores es­
tadounidenses podían importar a precios sumame11te bajos toda 
una gama de bienes y servicios Cautomóvile~, bienes 
electrodomésticas, viajes al exterior, etc.> sin embargo, lo 
más relevante es que al sector productivo también se le 
permitió importar a precios de ganga bienes de capital y 
tecnologia avanzada de los paises más industriolizados, con 
lo cual el sectoí a podido mejorar su productividad y com­
petil ividad en el exterior asi como aprovechar 1a coyuntura 
de reversión de la tendencia de apreciaci6n de d6lar a par­
tir de 1985." (71 

En suma, la estrategia de desarrollo de Estados Un)dos 
incluyo el fortalecimiento del dólar mediante la elevación 
de las tasa de interés por encima de la de otros paises 
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industrializados importantes. Con esto se garantizo en 
cierto modo, un flujo permanente de capitales internaciona­
les ha~ia Estad~s Unidas, cubriendo de esta forma su déficit 
comercial y fiscal. Esta politica na obstante gener6 otro 
d~scquilibrio econCmico, el de un endeudamiento e~terno 
creciente. 

Adicionalmente, Estados Unidos se convirtió en recep­
tor neto de inversión a partir de 1981. El crecimiento anual 
de sus activos en el exterior disminuyo significativamente, 
proceso que se profundizó en los años 5ubsiguientes ante la 
atracción que representaba el crecimiento de la economía 
estadounidense. Este comporta~iento se explica por la nece­
sidad de financiar los déficit ~iscal y comercial y por o­
tra, por que no resultaba atractivo canalizar inversiones y 
capitales a Europa, debido a un débil crecimiento económico 
y sus menores tasas de interés. 

- A nivel e~terno la apreciaci6n de dólar y las altas 
tasas de interés en Estados Unidos, provocaron, entre otras 
cosas, la devaluaciún de las principales divisas interna­
cion~les frente al dólar, y generaron una masiva fuga de 
capitales, sobre todo europeos, lo cual incidió en el au­
mento de la inflación y la contracción económica en los pa­
íses desarrollados. 

Para enfrentar la transmisión de los costos del déficit 
fiscal y comercial de Estados Unidos hacia los paises desa­
rrollados, éstos instrumentaron políticas de carácter 
contraccionista, con excepción de Japón, que implicaron a 
grosso modo la reducción del gasto público, sobresaliendo el 
destinado a programas sociales, paralelo a una política mo­
netaria conservadora, que significó el control de la oferta 
monetaria y disminución de disponibilidad del crédito, así 
como el aumento de las tasas de interés pasivas y activas. 

Esta política económica tubo como finalidad controlar 
la inflación y contener en la medida de lo posible la fuga 
de capitales hacia la economía norteamericana, mediante la 
contracci6n de la demanda agregada que incluyo el contíol de 
los aumentos salariales y el aumento al desempleo. 

De este moda, la contracción de la demanda agregada 
provocó una reducción de la 3ctividad económica en los pai­
ses desarrollados,<excepto en Japón) disminuyendo la demanda 
de importaciones para evitar la transmisión de inflación via 
tipo de cambio, pero generando un creciente desempleo, el 
cual llegó a su punto álgido en 1984, cuando el número de 
desempleados en los paises de la Comunidad Económica Europea 
fue de 18 millones de personas desempleadas, alcanzando ta­
sas de desempleo superiores a las de Estados Unidos. <B>. 

Más aún la devaluación de las monedas europeas no im­
plic6 en un momento dado para ti mayoría de los pai~es 
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desarrolladas un aumento de sus exportaciones hacia Estado~ 

Unidos, ya que la politicd monetaria aplicada en éstos 
afectava el nivel de la actividad económica con el aumento 
de las tasa de interés y el control del medio circulante sin 
considerar la politica proteccionista que instrumen~ó el 
gobierno de Reagan, en productos que van desde pianos core­
anos, cerveza me)(ita.na, maquinas de coser de Taiwán, hast;! 
semiconductores japoneses y máquinas-herramientas prove­
nientes de la Comunidad Econ6mica Europea. 

A manera de conclusión, "en Europa Occidental la 
sobrevaluación del d6lar y las altas tasas de interés de 
Estados Unidos generaron una corriente de capitales hacia el 
país hegemónico, lo cual contribuyo a debilitar el proceso 
de crecimiento de la región, incrementar su desempleo e im­
pedir en general el abatimiento de sus propias tasas de in­
terés. Esto condujo a que los paises europeos instrumentaran 
autónomamente sus estrategias de politica económica y 
reiniciarán la recuperación.< .•. ) Adicionalmente, Japón es­
tableció ambiciosos programas de exportación tanta en las 
industrias tradicionales como en las de alta tecnología, 
logrando un elevado y creciente superávit comercial. Sin 
embargo ello motivó que acumulara grandes capitales que su 
economía no era capaz de absorber, en parte debido al tamaño 
dnl país y en parte por su tradicional alto ahorro e inver­
sión. Por ello esos recurso5 e~cedentes retornan a Estados 
Unidos que los usa para sufragar parts de su déficit fiscal 
y comercial". (9) 

- Por Sts parte, los pa¡s~s en desarrollo asumen una 
carga desproporcionada en el pesa del ajuste norteamericano, 
ya sea por lo~ alto~ intereses que pagan al financiamiento 
externo o al ver cerrados los mercados para sus e~portacio­

nes, sin considerar la enorme sangría ~ue significa la fuga 
de capitales de los paises en desarrollo hacia Estados Uni­
dos. Estos factores, por tanto limitaron, en cierta medida, 
durante la administración Reagan el crecimiento de dichas 
economias, alentando el desempleo y deteriorandoaún más el 
nivel de vida de su población. Asi "en América Latina. el 
nivel de vida de la mayoría d~ la poblaciOn incluso la clase 
media se ha dete~iorado drásticamente; es decir, el nivel de 
vida de los pobres ha llegado a la miseria, mientras Brasil, 
México y Argentina pagan interese de una deuda externa de 
más de 210 mil millones de dOlares a travé5 de una recesi6n 
simultanea que ha reducido la~ importaciones casi a la mi­
tad" (10) 

Bajo est~ situaci6n, las perspectivas en el corto plazo 
para la economía me)(icana se han visto afectadas por el cada 
vez más creciente financiamiento que siguen exigiendo los 
déFicit fiscal y comercial de Estados Unidos, llevand6 a su 
actual presidente, George Bush d tornaí acciones inmediatüs 
que impliquen, entre otras, a establecer mecanismos de pro­
tección comercial y transmitir parte del costo del 
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desequilibrio fiscal y comercial a través de tasas de inte­
reses más elevada~, lo que afecta dos variables de las re­
laciones de Me~ico-E~tados Unidos: ••Deuda y Comercio, res­
pec~o ~ la primera el pdrt1do Republicano no acepta la tesis 
de adoptar me~anismos de reducc~6n del peso del endeuda­
miento; 8Ñker sostiene que el camino para el crecimiento es 
a través de más préstamo. En cuanto a la segunda George 
Bush mantiene una posición similar a la de Reagan y busca 
dar seguimiento a los acuerdo firmados con MéHico y 
Canada'' ••• Ctl> A fin de consolidar un mercado com~n nortea­
mericano entre MéHico, Ganada y Estados Unidos, para hacer 
frente a la competencia comercial de la comunidad Económica 
Europea y.de Japón. 

En definitiva,''después de los a~os de politica econó­
mica del Presidente R~agan se obServan beneficios en varios 
~entidos: el país eHperimenta su más larga expansión en la 
posguerra, la inflaci6n es bajat el d6lar se fo1-talece y el 
desempleo disminuye. Los costos de la prosperidad se refle­
jan en el aumento tanto de los déficit fiscal y cOmercial 
cuanto el endeudamiento interno y externo''. <12> Empero, el 
déficit fiscal del Gobierno Federal estadounidense, estimu­
)ada por el gasta bélico y eJ pago de intereses, es obvia­
mente el principal obstáculo que impide cualquier solución a 
largo plazo de los desequilibrios que deterioran los siste­
mas comerciales y financieros del mundo entero. 

Resulta par tanto indispensable, para lograr un creci­
miento sostenido a mediano y largo plazo en la economía 
mundial, una coordinaci6n entre las políticas económicas de 
los países desarrollados_, aunque el ritmo de desarrollo 
econ6mico del mundo capitalista continuará siendo marcado 
por Estados Unidos como potencia dominilnte. Sin embargo no 
hay q•Je descartar que en ~l futuro se consolide ral 
surgimiento de una dirección pluralista en la cual Alemania 
Federal y Japón tengan Lina mayor incidencia en el dinamismo 
qu~ reqtJiere en la actualidad el sistema mundial. Estos pa­
íses registran superávit en sus flujos comerciales· y sus 
tasas de inflaci6n san cerca de cero y tienen un alto dhorro 
nacional. 

La política económica del actual Presidente de Estados 
Unidos, por tanto, mantendrá en términos generales la misma 
estrategia de Reagan, de hecho '' .•• la iniciativa oficial 
sobre el presupuesto para 1990 establece una reducción del 
sobregiro con base en una mayor recaudaci6n y menor gasto 
< ••• ) resalta también la ausencia de modificaciones 
impositivas de consideraci6n ••• Casi mismo se observa 
que) .•• la estructura del presupuesto no refleja la intenci6n 
de resolver algunos de lo~ problemas estructurales que se 
heredan: la recdudaci6n no aumenta significativamente a pe­
sar de seis años de expancián ininterrumpida, el impuesta al 
ingreso d~ las personas Jurídicas no se aJust~ al de sus 
competidoras internacionales, el gasto militar se mantiene 
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igual en términos reales y se reducen algunos beneficios del 
programa de seguridad sacial.''(13) 

El pre~upue~ta nortamericano refleja, por tanto,serias 
reducciones, en el oresente año, en áreas de desarrollo so­
~i al y mejorJmienta ambiental, preservando la política del 

•anterior régimen; de este modo, '' .•• se han dada a conocer 
algunos l"'ecortes en agricultura, energia, recursos naturales 
y crédito comercial e hipotecaria, que representa una dis­
minuci6n de 22.4 miles de millane5 de d6lare$ respecta a lo 
presupuestado pal"'a l989. Los intereses sobre la deuda fede­
ral equivalen al 15'l. del gasto, con el supuesto de tasas de 
interés decrecientes en los dos pr6ximos años, lo que con­
trasta con las eMpectativas del mercado, de aumento cuando 
menos durante los proximos nueve meses." (14) 

Lo que es más, la continuidad de la politica económica 
Reaganiana, se presenta en administración Sush de una forma 
patente, en la elaboraci6n _de su presupuesto para 1991, ••• '' 
que concidera nuevos impuestos y elimina aproximadamente 20 
programas sociales y económicos internos ••. ''(15). Pero al 
igual que la anteriol"' administraci6n, dichos impuestos se 
traduciran en un mayor peso para las clases desprotegidas. 
En forma conjunta se contempla '' ••• un gran recorte al im­
puesto sobre ganancias del capital en las beneficios obte­
nidos, como en el caso de acciones, bonos y bienes raíces. 
Según el plan del mandatario, la tasa de impuestos seria 
recortada desde 33 por ciento coma má~imo husta un mínimo de 
15 por ciento dependiendo del tiempo que se 1·etengan los 
bienes mencionados. 

Esa reducción de impuestos produciría aproximadamente 5 
mil millones de dólares en ingresos el año nroximo, pero 
5egún los criticas costaría miles de millones en años futu­
ros y s6lo beneficiaria a los ricos.''(16> 

Poi" tanto, para que el crecimiento econ6mico en Estados 
Unidos sea sostenida y la inflación no repunte, 5e ha ins­
t~umentado una políticd que busca aumentar, mediante la ma­
yor actividad económica, la recaudación fiscal y comprometer 
en la menos posible el gasto bélico para reducir el déficit 
fiscal en combinación con una política monetaria restrictiva 
que apoye el control de cualquier repunte de la inflación, 
todo ello con la finalidad, entre otras, de acelerar y apo­
yar el proceso de concentración y centralización de capital, 
con los efectos ya mencionados. ''Al procederse asi pasa 
desüperciblda una evidencia por demás impol"'tantct en el 
transcurso de la üplicación de estas politicas, tanto el 
carácter de los objetivos coma de los medios empleadas, 
desbordan las convenciones doctrinarias y programáticas que 
las definen''t17>. Asi '' ••• el desarrollo de las políticas 
eco116micas no puede verse cama un recorrido en el que .al­
ternan administraciones gubernamentales equivocada~ e irra­
cionales con administraciones corl"'ectas o racionales. La 
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racionalidad existe en toda política económica 5i se le in­
terpreta na como una práctica autónoma o técnica del Estado, 
sino como un proceso de decisiones históricamente condicio­
nado por relaciones sociales de producci6n y de poder''. <18) 
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ESTA!)!]S UNIDOS 
LISTA DE RECORTES PRESUPUESTALES 

OBJETIVOS 

Acta de empleo y entrena­
miento comprensivo 

Ayuda medica 

Prestamos y becas a estu­
d i Dntes universitarios 

Asistencia a ajustes de 
camerc:io 

Seguro de desempleo .. 

Banco de exportaciones­
importaciones. 

!ANEXO Al 

PROYECTO 

Elimina 3.7 billones de dóla­
res en programas de entrena­
miento para trabajar, hacia 
fines del año fiscal 1985. 

Recortar más de 1 billon del 
programa de 18 billones, per­
mitiendo futuros incrementos 
sólo para compensar la infla­
ción. 

Una redoccion de 20% a un 
total de 6.7 billones 

Reducir drásticamente este 
programa de 1.5 billones, 
reduciendo los beneficios y 
otorgándolos sólo después de 
que el seguro de desempleo de 
los trabajadaíes haya conclu­
ido .. 

Disminuir en 1.2 billones, en 
1982, este programa de 18.2 
billones hacienda más estric­
tos lo~ requisitos para obte­
nerlo. 

Reducir los gastos en 1982 de 
2.8 billones a 2.4 billones, 
disminuyendo el crédito en 31Y. 
y aumentando las tasas de 
interés. 

Apoyo a productos lácteos. Eliminar el apoyo al aumento 
de las precios en abril, dis­
minuyendo los gastos de l.? 
billones a 622 millones. 

Incapacidad en seguro 
social 

Restringir las posibilidades 
de obtenerlo y limitar los 
beneficios a fin de ahorrar 
550 millones de este programa 
creciente d8 19 billones. 



ESTADOS uruoos 
LISTA DE RECORTES PRESIJPUESTALF.5 

OBJETIVOS 

Estampillas de alimentos 

Desarrollo Económico Re­
gional. 

Dotación para artes y 
h11manídades 

Combustibles sintéticos. 

Tránsito masivo. 

Servicios sociales 

Servicios Postales. 

<AtJEXO Al ----

PROVECTO 

Hacerlo posible sólo para fa­
milias que obtengan menos de 
s11,ooo al año <antes era de 
~14,000>, reduciendo los gas­
to~ total~s a $1.8 billones. 

Eliminar todo lo que no sea 
para autopistas, suprimiendo 
1 billón de dólares de este 
programa para estimular em­
pleos. 

Disminuirlo en 25X, ahorrando 
$85 millones y •43 millones a 
la corporación para transmi­
sión pública. 

Eliminar subsidios directas 
para 6 proyectos, dejando sólo 
una planta piloto ~n ~lest Vir­
ginia, ahorrando asi $864 Mi-
1 lone$. Muchos préstamos cen­
t inuarán 

Elimin.:ici011 rte suhsir1io5 y 
partid.1s par~ nu~\·os proyectos 
de ferrocarriles m~sivos, re­
duciendo los gastns en $366 
millones de un total de #3.7 
billones. 

Un recorte de 25'l., ahorrando 
$2.5 billones. 

Reducir el apoyo federal de 
$1.5 en $632 millones, termi·· 
nando con las entregas sabati­
nas. 

Tratamiento de desperdicios Recortar ~125 millones de los 
:;acial S4.2 billones propuestos para 

subsidiar el tratamiento de 
agua. 

-----------------''----------··-4 ·-------



ESTADOS UNIDOS 
LISTA DE RECORTES PRESUPUESTALES 

C ANEXO AJ 

08.JETIVOS PROVECTO 

Administraci6n del hogar Una reducción del 25'l. en pré~­
tamos, haciendo más estrictos 
los requisitos, ahorrando asi 
$100 millones en 1988 y aún 
más en el largo plazo. 

rUENTE: Time. Marza 2. 1981. Pdg. 25. 
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1~·: 2::~~¡ 1'781 15.11 1,11'0 11 03831 1151 u:n~ 16231 15.01 ~i:ti! 115.0I 
11201 13.31 :::~i :i:m: 1121 16111 12,11 12,m1 17.11 

200:000 15,158 19201 11.11 161 611:635 16111 "" 67,876 12,1161 13.41 

FUEllE1 ll!iSIEEK, ftld!ZO 2. 1981 l!DftAOO DEL OPTO. DEL IESOllD DE u.s.A.1 

Hú!A1 TODAS LAS ClrRAS EMlRE PA!EHIESIS SON llE6!l!VAI 

1 
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RANGOS 
•/PorcentaJe de Familias en cada intervalo cuyos 
impuestos serian incrementados, reducidos o sin 1 
variaclon,bajo la propuesta de la Administracion 

.Aumento 

11 Red:.1cclon 

Lm Sin cambio 



PRESUPUESTO REAGAN: ELI"INACION DE PRINCIPALES PROGRMAS 
GUllERNAPENTAl.ES 

IANEXO DI 

AHORRO EN MILLONES DE PESOS 

AROS FISCALES1 

C•pacitación de Profesionales 
de Salud 
Programa de Incentivos al 
Trabajador 

1987 

147 

189 
Programa de asistencia financiera 
a Agricultores y propietarios de 
tierras 243 

266 
74 
61 

306 

Servicios Jurídicos 
Desarrollo Económico 
Desarrollo Urbano 
Servicios a la Comunidad 
Sistema Público para el 
Tratamiento de Desperdicios 
Programa de Prestamos Directos 
y Garantizados 
Reserva Petrolera 
Asistencia a la Pequeña 
Empresa 
Comisión Interestatal de 
Comercio 
Transporte Colectivo 
AMTRAK 
Seguro contra perdidas de 
Cosechas Agrícolas 
Reservas Petroleras para el 
Abastecimiento de la Marina 
Inversión Privada en el 
E><tranjero 
Sumisión de Energía Eléctrica 
Programa de Fomento Educativo 
para Elementos del Ejercito 
Programas Gubernamentales de 
Satélites 

TOTAL 

25 

1,200 
399,000 

1,400 

36 
02 

617 

338 

1,000 

3.9 
162 

9 

52 

405,212.9 

1991 

249 

249 

549 
353 
346 
323 
420 

1,201 

5,500 
371 ,ooo 

948 

51 
2,200 

706 

645 

5.8 
4,400 

144 

389,371.8 

FUENTE: Oficina de Administración y Presupuesto. 



•LA NUEVA LCV DE IMPUESTOS EN LOS ESTAOOS IJNlnOS 
<ANEXO El 

· tNOlVIDUOS 

Impuestos 
renta 

a 

LEV ANTERIOR 
NUEVAS MED tDl\S 
APROBADAS POR CL 
CONGRESO 

la 14 rangos 
túan del 
50%. 

que flu~ En 1987, 5 rango" del 
11% al !!Y. al 38.5Y. posterior­

mente,2 rangos can tasa 
de 15% y ear.. 

Ganüncias de ca- 601. de ganancias Se termina el trata-
pital de capital de lar- miento preferencial; a 

go plazo exentas partir de 1987, el im­
de impuestos; tasa puesto a las ganancias 
máxima de impuesto de capital será la tosa 
de C!OY.. m.h ima de C!B~. 

EXENCIONES 
Personales de 
cónyuge y 
dependientes 

·1 ,080 dólares 1987: 1,900 dólares 
1988: 1,950 dólares 
1989: e,ooo dólares 
Se elimina gradualmente 
para lo rangos de ingr~ 
so<; más al tos. 

DEDUCCIONES 
ESTANCAR 
Beneficios 
individualeo; C!,480 dólares so- 1987: 

bre ingreso indivi 1988: 
dual 

2,540 dOlares 
3,000 dólares 

Beneficios 
ne" 

comu- 3,670 dólares so­
bre ingreso común 

1987: 
1988: 

3,760 
s,ooo 

dólares 
dólares 

Jefes de familia 2,l180 Sabre lngre- 1987: 2,540 d61ares 
so 1988: 4,400 dolare" 

INDl2ACION POR 
tNFLACION 
Ajuste de rangos Si 
de impuesto. --­
exenciones per­
sonales y deduc­
ciones estándar 
por inflaciOn 

Continúa 



LA NUEVA LEY DE IMPUESTOS EN LOS ESTADOS UNIDOS 
CANEXO El 

DEDUCCIONES 
PERSONALES 

LEY ANTERIOR 
MUEVAS MEDIDl\S 
APROBADAS POR EL 
CONGRESO 

Interés hipote- Totalmente deduci- Deducible para la prim~ 
cario ble ra y segunda vivienda, 

las siguientes sujetas 
a impuestos 

Otros intereses Deducible 
Personales 

No deducible después de 
cuatro años de elimina­
cion paulativa 

Gastos médicas Deducible por en- Deducible por encima de 
cima del 5% de in- 7.5% de ~ngreso bruto 

Contribuciones 
De caridad 

greso bruto 
ajustado 

Deducible 

Impu~5tos al in- Deducible 
gr eso loca 1 y 
y er;tatal 

Otros im~uestos Deducible 
estatales y 
locales 

Deduccion~s por Sí 
dos empl~o~ 

Deducciones es- Deducible 
pecificadas <ta-
les como cu o tas 
de lo5 sindica-
tos> 

OTRAS PARTJ DAS 
INDIVIDUALES 
Créditos por ga~ Si 
tos de guardería 

ajustado 

Deducible solo para 
aquellos que se especi­
fican 

Deducible 

Impuestos a la propi­
edad deducibles; impu­
estos a las ventas no 
deducibles 

Revocada en 1987 

Incluidas en los gastos 
de los empleadas de las 
empresas; deducibles SQ 

lamente por encima Del 
2% de ingreso brtJto 
ajustado 

Cent inua 



LA NUEVA LEY DE IMPUESTOS EN LOS ESTADOS UNIDOS 
<ANEXO El 

LEY ANTERIOR 
NUEVAS MEDIDAS 
APROBADAS POR EL 
CONGRESO 

Compensación 
desempleo 

de Sujeta a impuestos Sujeta a impuestos 
si el ingreso bru 
bruto ajustado es 
mayor de 12 000 
dólares (18,000 dó 
dólares para indi= 
viduos casados> 

Compensación de No sujeta a impu- Na Sujeta a impuestos 
trabajadores estos 

Gastos de entre- Deducible 
tenimiento 

Alimentos en el Deducible 
traba jo 

Transferencias Permitido 
de ingresos a 
infantes a tra-
vés de Fondos 
fiduciarias 

JUBILACION 

El SOY. deducible 

El SOY. deducible 

Acortado 

Cuentas de jubi- Permite contribu- Restringidas a ciertas 
!ación individ~ iones diferidas personas hajo plAnes 
les de impuestos poi· pensión de la empresa 

2,000 dólares cada 
Año 

Pensiones carpo- Diferidas de impu- Diferidas de impuestas 
rativas estos 

Planes 401 !Kl Contribución anual Contribución anual di­
diferida de impu- ferida de impuestas ti­
estos hasta 30,000 matada a 7,000 dólares 
dólares 

Seguridad social En general no su- En general no sujeta a 
jeta a impuestos impuestos 

PRESTACIONES 
Seguro de salud EKcluido del in- Excluido del ingreso 

greso sujeto a im- Sujeto a impuestos 
puestos 

Seguro legal y Excluido del 
de vida en grupo greso sujeto a 

impuestos 

in- Excluido del ingreso s~ 
jeto a impuestos 



LA NUEVA LEY DE IMPUESTOS EN LOS ESTADOS UNIDOS 
<ANEXO E> 

IMPUESTOS AL 
CAPITAL Y A LOS 
NEGOCIOS 

LEY l\NTEAIOR 
NUEVAS MEO IDAS 
l\PROBAOAS POR EL 
CONGRESO 

Tasas de impues- Graduales hasta el En 1q97, la tasa má~ima 
tos corporativos 46Y. es 40% posteriormente 

graduales hasta el 34Y. 

Ayuda en dividen_ Exclusi6n de 100/ E~clusión revocada 
dendos 200 Dólares 

Depreciac:i6n Sistema de pronta Varios cambios inclu­
recuperación del yendo amortización más 
costo permitiendo lenta para bienes rai­
amortización acel~ ces 
rada 

Impuestos a eré- Del 6V. al 10% 
ditas de inver-
-sión 

Revocación retroactiva 
al primero de enero de 
1986 

ingreso y gastos El ingreso sujeto Para gastos de inver­
a impuesto, el gas si6n hay una deduccidn 
sto es deduc1ble - limitada 

INDUSTR lA PETRO­
LERA 
Porcentaje de 
agotamiento de- Si 
ducciones espe- Si 
pcciales por dBd. 
das incobrables 

INSTITUCIONES 
FINANCIERAS 
Deducciones es- 51 
peciates poi- d~ 

das i ncobr ab 1 es 

Aplazamiento de Si 
ingreso por"' in­
ver si enes de se·· 
guro de vida, 
"ingreso por anu-
al ;dad 

Continua 
Si con excepción de 
productQres integrados 

Se descart~ para bancos 
grandes con activos ma­
yores a los 500 millo­
nes rle d~lares, Conti­
nua para los bancos pe­
queños 

Continua 



LA NUEVA LEY DE IMPUESTOS EN LOS ESTADOS UNIDOS 
CANEXO EJ 

LEY ANTERIOR 

BONOS MUNICIPALES 

NUEVAS MEDIDAS 
APROBADAS POR EL 
CONGRESO 

De propósito p~- Exentos de impues- Exentos de impuestos 
blico tos siempre que 10Y. o menos 

de la emisión sea de 
usuarios privados 

De propósito 
privado 

Exentos de impues- Cierto5 bonos emitidos 
tos después del 7 de agosto 

de 1988 sujetos al imp~ 
esto individual 11 mtnlmo'' 



CUADRO COMPARATIVO DE PROPUESTAS DE REFORHA 
!ANEXO Fl 

INDIVIDUOS 

SISTCHA IMPOSITIVO 
ACTUAL 

PROPUESTA ADMIN!SlRACION 
l:llill!l.flli. 

Tarifa ímpcsi- 15 Rango~ con 
tiva que fluctYan 

tasas 3 Rangos con tasa5: 
entre 25% y 35': 

15'1. 

11% y 50% 

Exenciones pe~ 1 040 dólares por 2,000 dólares por con­
sonales contribuyentes, eón- tr ibuyente, cónyuge, y 

yuge y por cada de- por cada dependiente 
pendiente 

Exención extra 1,040 dOlares 
para personas 

Ninguna 

e i egas y a.ne iQ. 

nos 

Deducción 
t.andaí" 

es-

Contribución 
a las cuentas 
individuales -
de jubi lacién 
Ganancias de 
capital 

Indexación 

Intereses 
Hipotecarios 

Otro.,; intere­
s.,s 

3,670 d6la.res sobre 
ingresa familiar. 
2,480 dólares sobre 
ingreso individual 

2 000 d6lares por 
contribuyente emple­
ado. 250 dólares por 
cOnyuqe sin trabajo 
bO'l. de las ganancias 
de capital exentas 
de impue~tos, 20Y. 
tasa máxima de impu­
esto 20~ a socieda­
des anónimas 

4,000 dOlares sobre 
greso familiar 2,900 
lares sobre ingreso 
di vidual 

in­
dó­
in-

2 000 dólares por con-. 
tribuyente empleado, ---
2,000 dólares por ccnyu 
ge sin trabajo 
Tasa máxima de impuesto 
17.5% co11 50X de las ga­
nancias de capital exen­
tas de gravamen. Ley en 
vigor para sociedades 
anónimas 

Aplicable a la de- Ley en vigor 
ducciOn estándar, --
e~enciones y tarifa 
impo5itiva 

Deducibles Se deducen de su totali­
dad Wnicamente para la 
casa principal 

Deducible en su to- Se deducen 5,000 dólares 
talidad más los intereses prove­

nientes de inversiones 

Impuesto Esta- Deducible 
ta 1 y local al 

No deducible 

ingreso 



C:llADRO COMPARATIVO DE PROPUESTAS DE REFORMA 
<ANEXO Fl 

SI5TEMA IMPOSITIVO 
ACTUAL 

Impuesto gene- Deducible 
ral a las ven-
tas 

Impuesto so- Deducible 
brE' bienes in-
muebles 

Impuesto so- Deduciole 
bre bienes 
personales 

Donaciones ca- Deducible 
ritativas 

PROPUESTA ADMINISTRACION 
REAGAN 

No deducible 

No r!educible 

No deducible 

Ley en vigor, eliminan­
dose para aquellas que 
no califican para obte­
deducciones 

Gastos 
cos 

medi- Deducible Ley en vigor 
<Cantidad en exeso 
del 5Y. del ingreso 
bruto ajustado) 

Gastos de gu- Crédito permitido 
arderia 

El crédito cambia a de­
ducción 

Deducción a Hasta lOX o 3,000 s~ anula 
parejas con dólares en lo5 pri-
dos fuentes de meros 30,000 dél~­

ingreso res del ingre~o gd-
nado por el que 
tenga menor remune­
ración 

Crédito por Un crédito permití- Se anula 
contribuciones do de hasta 100 dó-
pol iticas lares. 

EMPLEADOS 
Prima del se- No gravable 
gura de salud 
pagada por el 
patrón 

Primas del Se grava 
seguro tempo- aplicable 
ral de vida turas en 

Se grava únicamente los 
primeros 25 dólares por 
mes y por familia, los 
primeros 10 dólares a 
individuos 

la prima Ley en vigor 
a cober-
exeso de 



CUADRO COMPARATIVO DE PROPUESTAS DE REFORMA 
\ANEXO F l 

SISTEMA IMPOSITIVO 
ACTUAL 

pagadas por el 50,000 d6lares 
patrón 

PROPUESTA ADMINISTRACION 
f!EAGJlli 

Planes de ju­
bilación 40'l. 
1·inanciados 
por" los patro­
r.es 

Permite ahorrar has- Se limitará la canali2a­
hasta 30 000 dóla- ción de fondos a estos 
res anuales, esto planes a 8 000 dólares 
les permite reducir anuales 
su ingreso gravable 
temporalmente 

Seguro de 
sempleo 

de- Gravable si su in- Completamente gravable 
greso es mayor de 
18 000 dólares si es 
casado y 12 000 si 
es so 1 tero 

Gravar los in- No 
cremen tos en 
el valor del 
seguro de vida 

En caso de fu- Si 
erte variación 
del ingreso en 
un año, prome-
d in del ingre-
':iO de los tres 
años 
res 

anterio 

A personas que Si 
reciben un pa-
go global en 
un plan de ju­
bilación se le 
permite prame-
di ar -;;obre 10 
ilT'os para re­
ducir i mpues­
tos 

Rendimiento de Totalmente exento 
bonos munici-
pales 

ENPRESAS 

Si 

Se anula 

Se anula 

Quedan e~entos únicarnen 
te los titulas de deuda 
p~bl1ca del gobierno, se 
gravarán los de utilidad 
privada 



CUADRO COMPARATIVO DE PROPUESTAS DE REFORMA 
CANEXO Fl 

SISTEMA IMPOSITIVO 
ACTUAL 

PROPUESTA ADMINISTRACION 
REAGAN 

Tasas imposi- 15'l. a 40'l. para los 15'l. A 25~ para los pri­
t i vas primeros 100 000 dé- meros 75 000 d6 1 an?s, 

lares, 46X para mon- 33'l. para montos superio-
tos superiores res 

Crédito impo- 6Y. a !OY. 
Sitivo a la 
inversión 

Impuestos a la Porcentaje de deduc­
industr ia pe- ción por agotamien­
trolera to, los costos in-

tangibles de perfo­
ración son deduci­
bles un año 

Se anula 

La deducción por agota­
miento se eli.mina,excep­
to para pozos que pro·­
duzcan menos de 10 ha­
rr i les diarios manté­
niendose la deducción en 
los costos de perfora­
ción 

Depreciac:i6n El sistema de recu- Una depreciación menos 
peración acelerada rápida, 4 a 10 años para. 
del costo de 3 a 10 equipo, 28 años para bi~ 
años para equipo, 18 nes raíces, se indexan 
a~os para bienes raL 
ces 

Pago de div1- No deCucible 
dendos a los 
accionistas 

Crédito a la 25Y. 
investigaciOn 
y al desarro-
1 lo 

Crédito para Crédito impositivo 
la reabilita- de 15Y. a 25Y. 
ción de edifi-
cios viejos e 
históricos 
INSTITUCIONES 
FINANCIERAS 

Mal endeuda- Se deduce 
miento 

Intereses que Se deducen 
resu 1 tan de ve_ 
1 ores exentos 

lO'l. deducible 

Ley en vigor 

Se anula 

No se deducen 

No se deducen 



CUADRO COMPARATIVO DE PROPUESTAS DE REFORMA 

de impuestos 

<ANEXO F> 

SISTEMA IMPOSITIVO 
ACTUAL 

PROPUESTA ADMINISTRACION 
REAGAN 

Seguros de vi- Se permite diferir- Solo para las pólizas 
da, ingresos los existentes 
por inversión 
y pensiones 
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ESTADOS UNID~l 
GRADO DE MONOPOLIO 

(1979-1987) 

100~~~~~~~~~~~~~~~~~~~ 

1979 1980 1981 1982 1983 1964 1965 1986 1967 

Al\JOS 

¡ "UENTE:. ELABORADO CON DATOS DEL 

1 
"ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT" 

. WASHINGTON D.C. ENRO 1989 

GRADO DE MONOPOLIO 
(1979=100) 



ANE.XO 
EST ADISTICO 

111 



ESTADOS UNIDOS: DEFICIT-SUPERAVIT FISCAL 1950-1989 
<BILLONES DE DOLARES> 

DEl.ADA 1960-69 DECADA 1970-79 DECADA 1980-89 
AÑO DEFICIT/ AÑO DEFICIT/ AÑO DEFICIT/ 

SUPERAVIT SUPERAVIT SUPERAVIT 

1960 0.3 1970 -2.8 1980 -73.8 
1961 -3.3 1971 -23.0 1981 -78,9 
1962 -7.1 1972 -23.4 1982 -127.9 
1'163 -4.8 1973 -14.9 1983 -207.8 
1964 -5.'1 197'-+ ·-6. 1 1984 . -185.3 
1965 -1.4 1975 -53.2 1985 -212.3 
1966 -3.7 1976 -88.4 1986 -221.2 
1967 -8.6 1977 -53.6 1987 -149.7 
1968 -25.2 1978 -59.2 1988 -155.1 
1969 3.2 1979 -40.2 •1989 -161.5 

( ••> -56.5 <••> -364. 8 <••) -1573.5 

FUENTE: ELABORADO CON DATOS DEL ECONOMIC REPDRT OF THE 
PRESIDENT, WASHINGTON o.e. ENER0-1989. 

• ESTIMADO 
<•*> ACUMULADO 

J 



ESTADOS UNIDOS: DALANZA COMERCIAL 1960-1988 
(MILLONES DE DOLARESI 

DECADA 1960-1969 DECADA 1970-1979 DECADA 1900-1989 
AÑO DEFJCIT/ AÑO DEFICIT/ AilO DEFICIT/ 

SUPERAVIT SUPERAVIT SUPERAVIT 

l9b0 4,892 1970 2,603 1980 -25,480 
1961 5,571 1971 -2,260 1991 -27,979 
l9b2 4,521 1972 -6,416 1992 -36,444 
1963 5,224 1973 911 1993 -67,080 
19b4 6,801 1974 -5,505 1994 -112 ,522 
1965 4,951 1975 8,903 1995 -122,148 
19bb 3,917 1976 -9,483 1996 -144,547 
1967 3,900 1977 -31,091 1987 -160,280 
1968 635 1978 -33,947 1988 -126.500 
1969 607 1979 -·27 ,536 

FUENTE: ELABORADO CON DATOS DEL ECONOMIC REPORT OF THE 
PRESIOENT, ¡.¡ASHINGTON O. C. ENER0-1989·. 



ESTADOS UNIDOS: INDICE DE PRECIOS AL PnODUCTOR 
V CONSUMIDOR 1960-1989 

mm IPP IPC A;:;O IPP IPC 11;:;0 IPP 

1960 100.0 100.0 1970 100.0 100.0 1980 100.0 
1961 100.0 100.7 1971 103.0 103.0 1981 109.0 
1962 100.3 102.0 1972 106.3 106.8 1982 113.4 
1963 100.0 103.6 1973 115.8 116. l 1983 115.2 
1964 100.3 104.7 1974 133.6 130.4 1984 117.6 
1965 102. l 106.6 1975 147.7 139.4 1985 118.8 
1966 105.4 110.4 1976 154.4 146.2 1986 117. l 
1967 106.5 113.7 1977 164.3 156.0 1987 119.6 
1968 109.5 11'1.0 1978 177.2 170.0 1988 124.4 
1969 113.4 126.4 1979 197.l 192.6 1989 129.3 

FUENTE: ELABORADO CON DATOS DEL ECONOM!C REPORT OF THE 
PRESIDENT' WASHINGTON D'.C. ENER0-1989. 

I.P.P.= INCICE DE PRECIOS AL PRODUCTOR 
I .P.C.= INDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR 

IPC 

100.1) 
108.9 
113.0 
117.3 
121.9 
126.5 
127.9 
133.5 
139.4 
145.7 



nÑO 

1979 

1980 

1981 

1982 

1903 

1984 

1985 

1986 

1987 

ESTADOS UNIDOS: COSTO UNITARIO Y RELATIVO DE LA 
MANO DE OBRA EN LA INDUSTRIA 

~ANUFACTURERA 1979-1987 

TASA DE Q:!ECir:1!.JiliTO INDICE 1980 = 100.0 
COSTO COSTO COSTO COSTO 

UNITARIO RELATIVCI UNITARIO RELATIVO 

7,9 N.O. N.O. N.O. 

10.9 N.O. 100.0 100.0 

9,9 12.8 109.9 112.8 

6.4 1l.7 116.9 126.1 

3.9 3.7 121.5 130,8 

4.1 1.9 126.5 137.7 

3.7 1.9 131. l 140.3 

2.1 (22.3) 133.9 114.7 

1.9 ( 13.9) 136.4 100.7 

FUF.NTE: 8DLETIN DE INDICADORES DE ECONOMIA lNTERNAC!NAL 
BANX I CD, 19tl'+, 1985, 1986 V 1987 e VAR 1 OS Nll11EROS l . 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: Tl\SA DE FONDOS FEDERALES 
1960-1988 

<TASA DE CRECIMIENTO! 

FONDOS AH.O FONDOS AÑO 
FEDERALES FEDERALES 

O.OOY. 1970 -12.44% 1980 
-39.13\\ 1971 -35. lOY. 1981 

36.73Y. 1972 -4.94% 1982 
18.6611 1973 97.07Y. 1983 
10.06\f, 1974 20.27% 1984 
16.2911 1975 -44.57% 1985 
25.55Y. 1976 -13.40Y. 1986 

-17.421\ 1977 9.921\ 1987 
34.12'l. !978 43.141. 1988 
44.88Y. 1979 41.11 y. 1989 

FONDOS 
FEDERALES 

19.39% 
22.60% 

-25.15'l. 
-25.86'l. 

12.5411 
-20.02x 
-15.93\f, 

-2.20% 
13.66% 

N.O. 

FUENTE: ECONOM!C REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



-
AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: JASA DE FllNOOS FEDERALES 
1960-1988 

! INDICE POfl DECADA> 

FONDOS AÑO FONDOS A;:;O 
FEDERALES FEDERALES 

100.00Y. 1970 100.00Y. 1980 
60.87 1971 64.90 1981 
83.23 1972 61.70 1982 
90.76 1973 121.59 1983 

108.70 1974 l46.24 1984 
126.40 1975 01.06 1985 
158.70 1976 70.19 1986 
131.06 1977 77 .16 1987 
175.78 1978 110.45 1988 
254.66 1979 155.85 1989 

FONDOS 
FEDERALES 

100.00Y. 
122.60 
91.77 
68.04 
76.57 
60.63 
50.97 
49.85 
56./,6 

N.O. 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



ESTADOS UNIDOS: DEUDA PUílL!CA 1980-19'70 
- CM!LLO!~ES DE DOLARES> 

~· 

VAR!ACION 
AÑO MONTO ABSOLUTA 

1980 908 503 N. D. 

1'181 994 298 85 795 

1982 1 136 798 142 500 

1983 1 371 164 234 366 

1984 1 564 110 192 946 

1985 1 816 974 252 864 

1986 2 120 082 303 108 

1987 2 345 578 225 496 

1988 2 600 753 255 175 

1 '7891 •I ·2 86n 792 260 03'7 

1'790(•1 3 107 207 238 ''15 J _¡_ 

(%) 

N. D. 

9.4 

l'•.3 

20.6 

14.0 

16.2 

16.7 

10.6 

10.9 

10.3 

8.3 

FUENTE: BOLETJN DE INDICADORES DE ECONOM!A INTERNACIONAL 
BANX!CO, 1984, 1985, 19R6 Y 1987 CVAR!OS NUMEROS>. 

N.O. =NO DISPONIBLE 
* ESTIMADO 



A;;O 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: TASA DE CRECIMIENTO DE LOS PRECIOS 
AL CONSUMIDOR 1960-1989 

ill. 

T.C.P.C A;;O T.C.P.C l\ÑO T.C.P.C. 

1.4 1970 5.6 1980 12.5 
0.7 1971 3.3 1981 8.9 
1.3 1972 3.4 1982 3.8 
1.6 1973 8.7 1983 3.8 
1.0 1974 12.3 1984 3.9 
l.9 1975 6.9 1985 3.8 
3,5 1976 4.9 1986 1.1 
3.0 1977 6.7 1987 4.4 
4.7 1978 9.0 1988 4.4 
6.2 1979 13.3 1989 ,. 4.5 

FUENTE: ECON!JM!C REPORT OF THE PRESIDENT, HASH!NGTON o.e. 
ENER0-1989. 

T.C.P.C.= TASA DE CRECIMIENTO DE LOS PRECIOS AL CONSUMIDOR 

* ESTIMADO 



ESTADOS UNIDOS: TASA DE CílECIM!E~O DE LOS PREC1orr 
Bb___E_ROOUCTOR l 'I60-::J2.!!2. 

\Z.l.. 

AÑO T.C.P.P l\ÑO T.C.P.P AÑO T.C.P.P. 

1960 0.9 1970 3.4 1980 13.0 
1961 o.o 1971 3.0 1981 9.2 
1"62 0.3 1972 3.2 198? 4.0 
1963 <0.3l 1973 9.0 1983 1.6 
1964 0.3 1974 15.3 198<t 2.1 
1965 1.8 1975 10.6 1985 1 .o 
1966 3.2 1976 4.5 1986 ( 1.4) 
1967 l. l 1977 6.4 1997 2.1 
1968 2.8 1978 7.9 1998 4.0 
1969 3.8 1979 11.2 1989 • '~.o 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1999. 

T.C.P.C.= TASA DE CRECIMIENTO DE LOS PRECIOS AL PRODUCTOR 

* ESTIMADO 



ESTADOS UNlnOS: f'RODUClO NACIONAL URUTO 
l 9éQ.:J3Jl-ª. 

BILLONES DE DOLARE.5 
u2a2~ i.QQl. 

------ ---------------
AtiO P.N.B. Ai<O P.N.B. AÑO P.N.B. 

1960 1,665.3 1970 2,416.2 1980 3, 187.1 
19!.l 1,709.7 1971 2,484.9 198! 3,248.9 
1962 1,799.4 1972 2,608.5 1982 3, 166.0 
1963 1,873.3 1973 2,744, 1 1983 3,279.1 
1964 1,973.3 1974 2,729,3 1984 3,501.4 
1965 2,087.6 1975 2,695.0 1985 3,618.7 
1966 2,209.3 1976 2,826.7 1986 3,721.7 
1967 2,271.4 1977 2,958.6 1987 3,748.0 
1960 2,365.6 1978 3, 115.2 1988 N.O 
1969 2,423.3 1979 3, 192.'< 1989 N.O 

FUENTE: ECONOM!C REPORT OF THE" PRESIOENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-!989. 

N.O.= NO D!SPON!OLE 



ESTl\U05 lJNIDllfi: l!lD!CE D!:L PRIJDlJCTD NACIONAL 0RIJTO 
_1960~'?_ 

.llil 

. ·--·-------
11;;0 ! .l'.N.fl. f\Ñrl ! .P.N.!l. AÑO !.P.N.B. 

1960(1) 102.2 1970(2) 99.7 1980(3) 99.8 
196! 104.8 1971 102.5 !981 101.7 
1962 110.4 1972 107.6 1982 99.2 
1963 114. 9 1973 113.2 1983 102.8 
1964 121.0 1974 112.6 1984 109.8 
1965 128.0 1975 111.2 1985 113.5 
1966 135.5 !976 116.6 1'786 116.7 
!967 139.4 !977 122.1 1987 120.6 
1968 145.1 1978 128.6 1988 125.2 
196'7 148.6 1Q79 131.8 1989 129.9 

FUEtHE: ELABORADO CON DATOS DEL ECONOM!C REFORT OF THE 
PRESIDENT. 

< l l 91>SE 1959 100 
<21 OASE 1969 180 
<3> BASE 1979 100 



ESTADOS UNIDOS: !ASA DF CRECIMIENTO DEL PRODlJClJ!. 
NACIONAL BRUTO 1960 :_L'mY~ 

('/,)_ 

-------------·---
AÑO T.C.P.N.n. 11;;0 T.C.P.N.B. AÑO T.C.P.N.B. 

1960 2.2 1970 <0.3> 1980 (0.2) 
1961 2.6 1971 2.8 1981 1.9 
1962 5.3 1972 5.0 1982 <2.5> 
1963 4.1 1973 5.2 1983 3.6 
1964 5.3 1974 <0.5) 1984 6.8 
1965 5.8 1975 ( 1.3) 1985 3.4 
1966 5.8 1976 4.9 1986 2.8 
1967 2.9 1977 4.7 1987 3.4 
1968 4.1 1978 5.3 1988 3.8 
1969 2.4 1'179 2.52 1989 **3.0 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, ~JASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

T.C.P.N.B.= TASA DE CRECIMIENTO DEL PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
* CRECIMIENTO REAL EN BASE A DOLARES DE 1982 
*" ESTIMADO 



ESTADOS UNIDOS: ffifüLJIE DESEMPLEQ. 
1'160-1989 

00 

Ai<O l .D. AÑO T.D. Mi O T.D. 

1960 5.5 1970 4.9 1980 7.1 
1961 6.7 1971 5.9 1981 7.6 
1962 5.5 1972 5.6 1982 9.7 
1963 5.7 1973 4.9 1983 9.6 
1964 5.2 1974 5.6 198'• 7.6 
1965 4.5 1975 8.5 1985 7.2 
1966 3.8 1976 7.7 1986 7.t> 
1967 3.8 1977 7.7 1987 6.2 
1968 3.6 1978 6.1 1988 5.3 
1969 3.5 1979 5.8 1989 •5.5 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRES!DENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

T.D. ~TASA DE DESEMPLEO 
" ESTIMADO 



ESTADOS UNIDOS: CAPACIDAD INSTALADA INDUSTRIAL 
UTILIZADA 1970-1989 

m 

A;;o c. 1 .u. AÑO c.1.u. AÑO C. I.U. 

1960 N.O 1970 80.9 1980 80.9 
1961 N.O 1971 79.0 1981 79.9 
1962 N.O 1972 84.0 1982 72.1 
1963 N.D 1973 87.9 1983 74.6 
1964 N.O 1974 83.6 1984 81.0 
1965 N.D 1975 74.1 1985 80.4 
1966 N.O 1976 78.8 1986 79.4 
1967 87.1 1977 82.4 1987 80.7 
1968 87.4 1978 84.8 1988 CPl84.2 
1969 87.4 1979 85.2 1989 <•184.0 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

C.I.U.= CAPACIDAD INDUSTRIAL INSTALADA 
CPl PRELIMINAR 
(•) ESTIMADO 
N.O.= NO DISPONIBLE 



EGlADOS UNIDOS: J.!fü .. l__(;~~ LA E~bB.NZ8 COMERCIAL 
DE OIENES DE CAPITAL 1990-1990 

(1979~100.01 -

¡--- N D 1 CE 

------------------- -
{)ÑO EXPORTl\CION 111PORTACION SALDO 

1900 126.9 128.2 125.9 
1981 139. l 150.6 131.0 
1902 126.7 156.8 108.3 
1903 118.5 176. I 84.9 
1984 127.3 246.5 57.!J 
1985 131.1 250.2 64,9 
1986 135.9 293.7 42.4 
198'/ 151.0 345.4 27.4 
1988 188.8 <.03.3 64.2 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENE'R0-1989. 



ESTADOS UNIDOS: GRADO DE 110NOPOL ID <•> 
1960-1989 

i.\li. 

A¡¡O T.C. A¡¡ o T.C. AÑO T.C. 

1960 0.9 1970 4.4 1980 10.6 
1961 0.6 1971 5.2 1981 11.0 
1962 1.2 1972 3.4 1982 5.7 
1963 (0.3) 1973 4.3 1983 2.6 
1964 1.4 1974 10.4 1984 2.7 
1965 1.4 1975 11. 7 1985 1.6 
1966 2.5 1976 6.2 1986 l. 7 
1967 2.7 1977 6.2 1987 1.6 
1968 4.3 1978 6.6 1988 N.O. 
1969 4.4 1979 8.1 1989 N.O. 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENERD-1989. 

T.C.= GRADO DE MONOPOLIO 
N.O.= NO DISPONIBLE 
(*) NO SE REFIERE A LA RELACION COSTOS CONTRA GANANCIAS 



AÑO 

1960 
1961 
1'162 
1963 
1964 
19/..5 
1966 
1967 
1960 
1969 

ESTADOS UNlDOS: INDICE DEL GRADO DE MONOPOLIO 
1960-1989 

IGM AÑO IGM Ar:O 

100.9 1970 104.4 1980 
101.5 1971 10'1.8 1'181 
102.7 1'172 113.6 1982 
102.4 1973 118.4 1983 
103.8 1974 130.8 1984 
105.3 1975 146.0 1985 
107.9 1976 155.1 1986 
110.8 1977 164.7 1987 
115.6 1978 175.6 1988 
120.7 1979 189.8 1989 

IGM 

l\0.6 
122.B 
129.8 
133.2 
138.9 
138.9 
141.3 
143.6 

M.O. 
N.O. 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRES'DENT, WASHINGTON o.e. 
Et~ER0-1989. 

!GM = !NO!SCE DEL GRADO DE MONOPOL.10 
N.O.= NO DISPONIBLE 



ESTADOS UNIDOS: GANANCIAS CORPORATIVAS POR TIPO DE 
INDUSTRIA 1960-1988 

IBlLLONES DE DOLAAESl 

INDUSTRIA DOMESTICA 

CRECIMIENTO 
A ti O (l) <2> TOTAL AÑO (ll (2) TOTAL (Y,) 

1970 12.2 50.4 62.6 1980 21.0 138.6 159.6 155.0 
1971 14.1 61.0 75. l 1981 16.5 157.3 173.8 131.4 
1972 15.4 70.2 85.5 1982 11.0 119.4 131.2 53.4 
1973 15.8 76.8 92.6 1983 18. l 148.5 166.6 79.9 
1974 14.7 67.8 82.4 1984 13.0 190.3 203.3 146,7 
1975 11.2 98.3 109.3 1985 22.8 168.6 191.4 74.8 
1976 15.9 123.4 139.3 1986 3!.8 180.9 212.8 52.8 
1977 21.6 143.9 165.5 1987 30. l 192.1 222.3 34.3 
1978 29.1 156.8 186.0 1988 30. l 211.1 241.2 29.7 
1979 27.8 152.6 180.4 1989 N.O. N.O. N.O. 
1980 21.0 138.6 159.6 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

Cll FINANCIERAS 
<2> NO FINANCIERAS 
TOTAL= (1)+(2) 
N.O.= NO DTSPONl8LE 



ESTADOS UNIDOS: BALANZI\ COMERCIAL OE. BIENES 
DE CAPITAL 196~-1988 

ll11LLONF.S DE DOLAB§U 

Aí~ns EXPORTACIONES IMPORTACIONES 

1965 8, 100 1,500 
1966 8,900 2,200 
1967 9,'100 2,200 
1968 l 1, 100 2,800 
1969 12,400 3,400 
1970 14,700 4,00() 
1971 15,400 4,300 
1972 16,900 5,900 
1973 22,000 B,300 
1974 30,900 9,800 
1975 36,600 10,200 
1976 ::39, 100 12,300 
1977 39,800 14,000 
1978 46.700 19,400 
1979 59,200 24,500 
1980 75, 100 31,400 
1981 82,400 3ú,qoo 
1982 74,300 38,400 
1983 68,200 43,200 
1984 74,300 60,500 
1985 76,500 61 ,400 
1986 79,300 ?2, 100 
1987 88, 100 84,AOO 
1988 * 1lO,130 '191, 100 

SALDO 

6,600 
b,700 
7,400 
8,300 
9,000 

10,700 
11, 100 
11,000 
13,700 
21, 100 
26,400 
26,800 
25,800 
27,300 
34,700 
43,700 
45,500 
35,900 
26,000 
13,800 
15,500 

7,2.00 
:3,300 

11,030 

FUENTE: ECor~DM!C REPORT OF THE PRESlOENT. l~ASHJNGTON o.e. 
ENER0-1989. 

<*> PRELIMINAR 



AÑOS 

1970 
1971 
1972 
1973 
1974 
1975 
1976 
1977 
1979 
1979 
1980 
1981 
1982 
1983 
1984 
1985 
1986 
1987 

ESTADOS UNlDOS 
INGRESO NACIONAL POR TlPO DE INGRESO 1970-1997 

<BILLONES DE DOLARES) 

INGRESO SUELDOS INGRESOS INGRESOS GANANCIAS 
NACIONAL y DE LOS DE LOS LAS 

--
DE 

SALARIOS PROPTET, RENT!S. CORPORACIONES 

032.6 551.5 80.2 18.2 74.7 
098.1 584.5 86.8 18.6 87.1 
994 .1 638.7 98.3 17.9 100.7 

1, 122.7 708.6 119.0 18.0 113.3 
1,203.5 772.2 118.8 16.l 101.7 
1,289. l 814.7 125.4 13.5 tl7.6 
1,441.4 899.6 137.7 11.9 145.2 
1,617.8 994.0 152.9 8.2 174.8 
1,838.2 l, 119.6 176.2 9.3 197.2 
2,047.3 1,251.9 191.9 5.6 200.1 
2,203.5 1,372.0 180.7 6.6 177.2 
2,443.5 1,510.4 186.8 13.3 188.0 
2,518.4 1,586.1 175.5 13.6 150.0 
2,719.5 1,676.2 190.9 13.2 213.7 
3,028.6 1,838.8 234.5 8.5 266.9 
3,234.0 1,975.2 2.55 .. 9 '1.2 282.3 
3,437.1 2,07'•·º 286.7 12.4 2'10.9 
3,670.7 2,248.'• 312.9 18.4 310.4 

FUENTE: ECONOM!C REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 



ESTADOS UNIDOS 
INGRESO NACIONAL POR TIPO DE INGRESO 1'170-1987 

TASA DE CRECIMIENTO ANUAL (%) 

INGRESO SUELDOS INGRESOS INGRESOS GANANCIAS DE" 
AÑOS NACIONAL V DE LOS DE LOS LAS 

SALARIOS PROP. < 1) REN. <2> CORPORACIONES 

1970 ----- ----- ----- ----- -----
1971 7.87 5,98 8.23 2.20 16.60 
1972 10.69 9.27 13.25 -3.76 15.6l 
1973 12.94 10.94 21 .06 0.56 12.51 
1974 7.20 8.98 -0.17 -10.56 -10.24 
1975 7. 11 5.50 5.56 -16. 15 15.63 
1976 11. 81 10.42 9.81 -11.04 23.47 
1977 12.24 10.49 11 .04 -31.09 20.39 
1978 13.62 12.64 15.24 13.41 12.81 
1979 11.38 11.82 8.91 -39.78 1.47 
1980 7.63 9.59 -5.84 17.86 -l l .44 
Í981 10.89 to. 09 3.38 101.52 6.09 
1982 3.07 5.01 -6.05 2.26 -20.21 
1983 7.99 5.68 8.77 -2.94 42.47 
1984 11.37 9.70 22.04 -35.61 24.89 
1985 6.78 7.42 9. l3 8.24 5.77 
1986 6.28 6.01 12.04 34.78 5.88 
1987 7.03 7.37 9. 14 48.39 3.85 

FUENTE ECOMOMIC REPORT OF THE PRES!OENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

<I> PROPIETARIOS 
(2) RENTISTAS 



Ar::íOS 

ESTl\DOS UNIDOS 
INGRESO NACIONAL POR TIPO DE INGRESO 1970··19a7 

PARTICJPACION PORCENTUAL. ClO 

INGRESO SUELDOS IMGRESOS HlGRESOS GANANCIAS 
NACIONAL V DE LOS DE !.OS LAS 

DE 

SALARIOS PROP. ( 1 l RE:N. <2l CORPORACIONES 

1970 100.0 66.2 9.6 2.2 9.0 
1971 100.0 65.1 9.7 2.1 9.7 
1972 100.0 64.2 9.9 1.8 10. 1 
1973 100.0 63.1 10.6 1.6 10.1 
1974 100.0 64.2 9.9 1.3 8.5 
1975 100.0 63.2 9.7 1.0 9.1 
1976 100.0 62.4 '1.6 o.a 10.1 
1'177 LOO.O 61 .4 '1.5 0.5 10.B 
1978 100.0 60.'I 9.6 0.5 10.7 
1'179 100.0 61.1 '1.4 0.3 '1.8 
1'180 100.0 62.3 B.2 0.3 B.O 
L'lal 100.0 61.8 7.6 0.5 7.7 
l'la2 100.0 63.0 7.0 0.5 6.0 
1983 100.0 61.6 7.0 0.5 7.9 
1'184 100.0 60.7 7.7 0.5 a.a 
1'185 100.0 61.1 7.'I 0.3 8.7 
1'186 100.0 60.9 8.3 0.4 B.7 
1'187 100.0 61.1 8.5 0.5 a.4 

FUENTE ECONDMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

<ll PROPIETARIOS 
( 2 l RENTISTAS 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

EGTADOS UNIDOS: PRIME RAT_g 
1960-·1908 

PRIME AÑO PRIME 
RATE RATE 

4.82 1970 7.91 
ft.50 1971 5.72 
4.50 1972 5.2!'> 
4.50 1973 8.03 
4.50 1974 10.01 
4.54 1975 7.06 
5.63 1976 6.84 
5.63 1977 6.83 
6.30 1978 9.06 
7.96 1979 13.67 

AÑO PRIME 
RATE 

1980 15.27 
1981 18.87 
1982 14.86 
1983 10.79 
1984 12.04 
1985 9.93 
1986 8.33 
1987 8.22 
1988 9.32 
1989 N.O. 

FUENTE: ECílNOMIC REPDRT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: ERIME RATE 
1960-1988 

.<TASA DE CRECIMIENTO! 

PRIME l\ÑO PRIME 
RATE RATE 

O.OOY. 1970 -0.63Y. 
-6.64Y. 1971 -27.69Y. 

0.00Y. 1972 -8.22Y. 
O.OOY. 1973 52.95'l. 
O.OOY. 1974 34.62Y. 
0.89Y. 1975 -27.29Y. 

24.0l'l. 1976 -12.98'l. 
-0.36Y. 1977 -0.15Y. 
12.30Y. 1978 32.65'l. 
26.35'l. 1979 50.88Y. 

·-
AÑO PRIME 

ílATE. 

1980 IL?OY. 
1981 23.58'1. 
1982 -21.2sr. 
1983 -27.39Y. 
1984 l 1.58Y. 
1985 -17.52% 
1986 -16.1 lll 
1987 -l.32'l. 
1988 13.38Y. 
1989 N.O. 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRES!DENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



A;:;O 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: PRIME RATE 
1960-1988 

<INDICE POR DECADAl 

PRIME A;:;O PRIME 
RATE RATE 

100.oox 1970 100.00Y. 
93,36 1971 72.31 
93,36 1972 66.37 
93.36 1973 101.52 
93.36 1974 136.66 
94.19 1975 -99.37 

116.80 1976 86.47 
116.39 1977 86.35 
130.71 1978 114.54 
165.15 1979 172.82 

A;:; o PRIME 
RATE 

1980 100.00Y. 
1981 123.58 
1982 97.31 
1983 70.66 
1984 78.85 
1985 65.03 
1986 54.55 
1987 53.83 
1988 61.03 
1989 N.O. 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIOENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.o.~ NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
!962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: TASA DE FONDOS FEDERALES 
1960-1988 

FONDOS AÑO FONDOS AÑO 
FEDERAL.ES FEDERALES 

3.22 1970 7.18 1980 
1.96 1971 4.66 1981 
2.68 1972 4.43 1982 
3.18 1973 8.73 1983 
3.50 1974 10.50 1984 
4.07 1975 5.82 1985 
5.11 1976 ::l.04 1986 
4.22 1977 5.54 1987 
5.66 1978 7.93 !988 
8.20 1979 11 .19 1989 

FONDOS 
FEDERALES 

13.36 
16.38 
12.26 
9,09 

l0.23 
8.10 
6.81 
6.66 
7.57 
N.O. 

FUENTE: ECONOM!C AEPOAT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.~ NO DISPONIBLE 



~· 

A>;O 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTAOOS UNIDOS: VARIACION DE INVENTARIOS 
1960-1988 

!MILLONES DE DlLARESl 

VARIACION A>;O VARIACION AÑO VARIACION 
INVENTARIOS INVENTARIOS INVENTARIOS 

7.7 1970 8.2 1980 -6.9 
7.3 1971 19,6 1981 23.9 

16.2 1972 21.8 1982 -24.5 
16.6 1973 40.0 1983 -6.4 
15.7 1974 33.3 1984 62.4 
25.2 1975 -12.8 1985 9.l 
36.9 1976 22.1 1986 15.4 
28.8 197? 29.l 198? 34,4 
21.0 1978 36.8 1988 N.O 
25.1 1979 15.0 1989 N.O 

FUENTE: ECONOM!C REPORT OF THE PRES!DENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.~ NO DISPONIBLE 



A¡:¡ o 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: VARIACION DE INVENTARIOS 
19i¡0-1988 

<TASA DE CRECJHIENTO> 

VARIACION A¡:¡O VAflIACION A¡:¡Q VARIACION 
INVENTARIOS INVENTARIOS INVENTARIOS 

o.oox 1970 -67.33Y. 1980 -146.00Y. 
-5.J9Y. 1971 !39.02Y. 1981 -44b.3BY. 

12!.92Y. 1972 l 1.22Y. 1982 -E02,5lll 
E.47'l. 1973 B3.49'l. 1983 -73,9811 

-5.4211 1974 -16.75'l. 1984 -1075.00:r. 
60.5lll 1975 -138.4t+ll 1985 -85,4211 
46.t+3:r. 1976 -272.66'l. 1986 69.23)1 

-21.95)1 1977 31.67)1 1987 123.38)1 
-27.0BY. 1978 26.46)1 1988 N.O 

19.52Y. 1979 -59.24)1 1989 N.O 

FUENTE: ECONOM!C REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



(\ÑQ 

1960 
1961 
1962 
1963 
196't 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: VARIACION DE INVENTARIOS 
1960-1988 
\INDICE) 

VARIAC!ON A;;o VARIACION AÑO VAAIAC:ION 
INVENTARIOS INVENTAR JOS INVENTARIOS 

100.00Y. 1970 100.00Y. 1980 100.00Y. 
94.81 1971 239.02 1981 -346.38 

210.39 1972 265.85 1982 355.07 
215.58 1973 487.80 1983 92.75 
203.90 1974 't06.10 1984 -904.35 
327.27 1975 -156.10 1985 -131.88 
479.22 1976 269.51 1986 -223.19 
374.03 1977 354.88 1987 ··498.55 
272.73 1978 448.78 1988 N.O 
325.97 1979 182.93 1909 N.O 

FUENTE: ECONDM!C: REPORT DF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: INVERSION FIJA 
1960-1988 

BILLONES DE DOLARES 
(1982=100) 

INVERSION AÑO INVERSION 
FIJA FIJA 

252.7 1970 373.3 
251.8 1971 399.7 
272.4 1972 443.7 
290.5 1973 480.8 
310.2 1974 448.0 
341.8 1975 396.1 
353.7 1976 431.4 
345.6 1977 492.2 
370.7 1978 540.2 
385. l 1979 560.2 

M:a INVERSION 
FIJA 

1980 516.2 
1981 521. 7 
1982 471 :0 
1983 510.4 
1984 596. l 
1985 627.9 
1986 628.1 
1987 640.4 
1988 N.O 
1989 N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989, 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: INVERSION FIJA 
1960-1988 

INVERSION 
FUA 

.OOY. 
-.36Y, 
8.18Y. 
6.64'l. 
6.78X 

10.19Y. 
3.48'l. 

-2.29\1, 
7.26X 
3.88Y. 

TASA DE CRECIMIENTO 
(1982=100) 

AÑO INVERSION 
FIJA 

1970 -3.06X 
1971 7.07X 
1972 11.0l'l. 
1973 8.36X 
1974 -6.82X 
1975 -11.58'l. 
1976 8.91X 
1977 14.09X 
1978 9.75'l. 
1979 3.70\1, 

AÑO INVERSION 
FIJA 

1980 -7.85X 
1981 1.0?r. 
\982 -9.56X 
1983 B.18~: 
1984 16.79X 
1985 5.33X 
1986 0.03X 
1987 1.96Y. 
1988 N.O 
1989 N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



--
n;:;o 

1960 
1961 
1962 
1963 
19/,4 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

rsTADOS UNIDOS: lNVERS!ON FIJA 
1960-1988 

INDICE POR OECADA 

INVERS!ON AÑO INVERSION 
FIJA Fl.JA 

100.00l\ 1970 lOo.oor. 
99.64 1971 107.07 

107.80 1972 118.86 
114.96 1973 128.80 
122.75 1974 120.01 
135.26 1975 106.11 
139.97 1976 115.56 
136.76 1977 131.85 
146,70 1978 144.71 
152.39 1979 150.07 

AÑO JNVERS!ON 
FIJA 

1980 100.00l\ 
1981 lOJ.07 
1982 91.40 
1983 98.88 
1984 115.48 
1985 121.64 
1986 121.68 
1987 12't.06 
1988 N.O 
1989 N;D 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIOENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO OJSPONIBLE 



n;;o 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
BIENES DURABLE~ 

1960-1988 
BILLONES DE DOLAREq 

11982=100) 

BIENES A;;O BIENES A;;O 
DURABLES DURABLES 

246.2 1970 381.2 1980 
238.2 1971 382.6 1981 
268.6 1972 424.8 1982 
280.5 1973 505.7 1983 
306.6 1974 496.0 1984 
339.6 1975 459.7 1985 
380.5 1976 506.8 1986 
278.0 1977 548.2 1987 
390.3 1978 600.0 1988 
404.9 1979 617.9 1989 

BIENES 
DURABLES 

580.B 
585.4 
526.1 
565.1 
661.7 
691.7 
714.5 
774.6 

N.O 
N.O 

FUENTE: ECONDMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



A;;o 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: PRaour.ro NACIONAL BRUTO 
BIENES DURABLES 

1960-1988 

BIENES A;;o 
DURABLES 

O.OOY. 1970 
-3.25X 1971 
12.76X 1972 
4.43Y. 1973 
9.30Y. 1974 

10.76Y. 1975 
12.04Y. 1976 

-26.94Y. 1977 
40.40Y. 1978 

3.74X 1979 

TASA DE CRECIMIENTO 
.Ll_'L~ 

BIENES AÑO 
DURABLES 

-5.85Y. 1980 
o. 37Y. 1981 

l 1.03Y. 19B2 
19.04Y. 1983 
-1.92Y. 1984 
-7.32Y. 1985 
10.25Y. 1986 

8.17Y. 1987 
9.45Y. 1988 
2.98Y. 1989 

BIENES 
DURABLES 

-6.00Y. 
0.79X 

-10.13X 
7.4 lX 

17.09Y. 
4.53Y. 
3.30Y. 
8.41Y. 
N.O 
N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

M.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
19b4 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
BIENES DURABLES .. 

1960-1988 
lND!CE 

BlENES AÑO BIENES A;:; o 
DURABLES DURABLES 

100. 00'1. 1970 100.00'l. 1960 
96.75 1971 100.37 1961 

109.10 1972 111.44 1962 
113.93 1973 132.66 1963 
124.53 1974 130.12 1984 
137.94 1975 120.59 1985 
154.55 1976 132.95 1986 
112.92 1977 143.81 1987 
156.53 1978 157.40 1986 
164.46 1979 162.09 1989 

BIENES 
DURABLES 

100.00'l. 
100.79 
90,58 
97.30 

113.93 
119.09 
123.02 
133.37 

N.O 
N.O 

FUENTE: ECOtJOMIC REPORT OF THE PRES!DENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DtSPDNJBLE 



ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
BIENEl;l NO DURAl\BLES. 

1960-19BB 
B I LLONE5 DE DOLARES. 

<1982=100) 

--------------· 
l\i;Q BIENES AÑO BIENES AÑO BIENES 

NO DURABLES NO DURABLES NO DURABLES 

1960 480.6 1970 6<t8.9 1980 763.4 
1961 491.0 1971 654.9 1981 800.6 
1962 504.8 1972 669. 1 19A2 793.1 
1963 516.9 1973 669.3 1983 001.e 
1964 538.6 1974 663.2 19B4 0Lo7.5 
1965 564.3 1975 665.3 1985 861."I 

~~~ 
59Lo.2 1976 (>88.0 1986 BBLo.4 
615.1 1977 708.0 1987 808.7 

68 634.6 !978 729.2 1988 N.O 
69 643.5 1979 736.8 1989 N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-198"1. 

N.O.• NO DISPONIBLE 



mm 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
19~,9 

ESTl>OOS UtJI!lOS: PRODUCTO NAC!ONAL BRUTO 
BIENES NO DURABLES 

BIENES 
NO DURABLES 

O.OOY. 
2. !6X 
2.01·1. 
2.40Y. 
4.20% 
4.77% 
5.30% 
3.52X 
3.17X 
l .40Y, 

AÑO 

!960-1988 
TASA DE CRECIMIENTO 

( 1982=10.Ql 

BIENES AÑO 
NO DURABLES 

1970 0.84Y. 1980 
1971 0.92Y. 1981 
1972 2.17Y. 1982 
1973 0.03X 1983 
1974 -0.91% 1984 
1975 0.32% 1985 
1976 3.41Y. 1986 
1977 2.91Y. 1987 
1978 2,99X 1988 
1979 1.04X 1989 

BIENES 
NO DURABLES 

3.61X 
4.87X 

-0.94Y. 
l.lOY. 
5.70% 
1.70% 
2.61Y. 
0.49Y, 
N.O 
N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPDRT OF THE PRES!OENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NAC 1 ONQLJ3!1Ul Q 
BIENES NO DURABLES 

1960-19!!1'1 
INDICE 

-----
l\ÑO BIENES AÑO BIENES AÑO BIENES 

NO DURABLES NO DURABLES NO DURABLES 

1960 100.00X 1970 100.00X 1980 100.00Y. 
1961 102.16 1971 100.92 1981 104.87 
1962 105.04 1972 103.11 1982 103.89 
1963 107.55 1973 103.14 1983 105.0.3 
1964 112.07 1974 102.20 1984 111.02 
1965 117.42 1975 102.53 1985 112.90 
1966 123.64 1976 106.03 1986 115.85 
1967 127.99 1977 109.11 1987 116.41 
1968 132.04 1970 112.37 1988 N.O 
1969 133.90 1979 113.55 !989 N.O 

FUENTE: ECDNOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

ILD.= NO DISPONIBLE' 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
SERVICIOS 
l960-19BB 

BILLONES DE DOLARES 
(1902=100) 

SERVICIOS A¡;o SERVICIOS AÑO 

709.9 1970 1,092.4 1980 
743.0 1971 1, 126.1 1981 
777.0 1972 1,169.4 1982 
811.5 1973 1,218.7 1983 
852.8 197<t 1,256.4 1984 
891 .6 1975 1 ,286.4 1985 
942.7 1976 1,324.'t 1986 
990.6 1977 1,368. 7 1987 

1,032.0 1978 1 ,426.9 1988 
1,066.9 1979 1,<t78.6 1989 

SERVICIOS 

l ,511. l 
1,533.4 
1,547.5 
1,585.5 
1,625.2 
1,684.3 
1,738. 1 
l. 80 t. l 

N.D 
N.D 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



Atta 

1961) 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 

G96ª 969 

ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
5ER.~ICI05 
t960-19B8 

SERVICIOS A;<O 

0.001\ 1970 
4 .661\ 1971 
<t.58X 1972 
4.441\ 1973 
5.09:1. 197'-
4.55ll 1975 
5.73X 1976 
5.08X 1977 
4, ¡e;; 1978 
3.38X 1979 

TASA DE CRECIMIENTO 
( 1982=1001 

SERVICIOS AÑO 

2.391\ 1980 
3.08ll 1981 
3.85ll 1982 
4.221\ 1983 
3.09:1. 1984 
2.391\ 1985 
2.95X 1986 
3.34X 1987 
1-t.25'l. 1988 
3.62% 1989 

SERVICIOS 

2.2or. 
1.48ll 
0.921\ 
2.46ll 
2.SOX 
3.641\ 
3.19ll 
3.62X 
N.O 
N.O 

FllENTE: ECONOM!C REPORT OF THE PRES! DENT. 14ASH!NGTON O .C. 
ENER0-1989. 

N.O.~ NO DISPONIBLE 



A;;O 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
SERVICIOS 
lqb0-1900 

INDICE POR DECADA 

SERVICIOS A;;O SERVICIOS A;;Q 

100.00Y, 1970 100.00'1. 1980 
104.66 1971 103.08 1901 
109.45 1972 107 .05 1982 
114.31 1973 111.56 1983 
120.13 197'< 115.01 198'< 
125.60 1975 117.76 1985 
132.79 1976 121. 2'< 1986 
139.5'< 1977 125.29 1987 
145.37 1978 130.62 1988 
150.29 1979 135.35 1989 

SERVICIOS 

100.00Y. 
101.48 
102.41 
104.92 
107.55 
111.46 
115.02 
119.19 

N.O 
N.O 

FUENTE: ECONOM!C REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.~ NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
CONSTRUCC ION 

1'760-198€! 

CONSTRUCCION AÑO 

228.5 1970 
235.4 1971 
248.9 1972 
264.4 1973 
275.3 1974 
292.0 1975 
291.0 1976 
287.6 1977 
308.8 1978 
307.9 1979 

BILLONES DE DOLARES 
<1982=100) 

CONSTRUCCION AÑO 

293.8 1980 
321.2 1981 
345.4 1982 
350.4 1983 
313.7 1984 
283.6 1985 
307.6 1986 
333.7 1987 
359.1 1988 
359.2 1989 

·-
CONSTRUCCION 

331.8 
329.4 
299.4 
326.6 
367.1 
380.B 
384.7 
382.6 

N.O 
N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRES!DENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



ESTADOS UNIDOS: PRODIJCTO NACIONAL BRUTO 
CONSTRUCCION 
1960-1908 

TASA DE CRECIMIENTO 
( 1982=100) 

AÑO CONSTRUCCION AÑO CONSTRUCC ION Mm CONSTRUCCION 

1960 o.oor. 1970 -4.58\1 1980 -7.63\1 
1961 3.02\1 1971 9.33\1 1981 -0.72\1 
1962 5.73\C 1972 7.53'l. 1982 -9. l lll 
1963 6.23\1 1973 1.45\1 1983 9.08'l. 
1964 4.12% 1974 -10.47\1 1984 12.40Y. 
1965 6.07'l. 1975 -9.60'l. 1985 3.73\1 
1966 -0.34'l. 1976 8.46'l. 1986 1.02\1 
1967 -1.17'l. 1977 8.49)1 1987 -0.55ll 
1968 7.37ll 1978 7.61'l. 1988 N.O 
1969 -0.29\1 1979 0.03'l. 1989 N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESlDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: PRODUCTO NACIONAL BRUTO 
CONSTRUCC ION 
19b0-19Bfl. 

INDICE 

CONSTRUCCION AÑO CONSTRUCCION AÑO 

100.00Y. 1970 100.00Y. 1980 
103.02 1971 109.33 1981 
108.93 1972 117.56 1982 
115.71 1973 119.26 1983 
120.48 1974 106.77 1984 
127.79 1975 9b.53 1985 
127.35 1976 104.70 1986 
125.86 1977 113.58 1987 
135.14 1978 122.23 1988 
134.75 1979 122.26 1989 

CONSTRUCCION 

100.00Y. 
99.28 
90.24 
98.43 

110.64 
114.77 
115.94 
115.31 

N.D 
N.D 

FUENTE: ECONOM!C REPORT OF THE PRESinENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.D.~ NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: CONSUMO POR TIPO llE BIEN 
BIENES DURABLES 

1960-1988 
BILLO~DOLARES 

l.l'.l..82•100) 

BIENES AÑO BIENES AÑO 
DURABLES DURABLES 

98.0 1970 162.5 1980 
93.6 1971 178.3 1981 

103.0 1972 200.4 1982 
111.8 1973 220.3 1983 
120.8 1974 204.9 1984 
134.6 1975 205.6 1985 
144.4 1976 232.3 1986 
146.2 1977 253.9 1987 
161.6 1978 267.4 1988 
167.8 1979 266.5 1989 

BIENES 
DURABLES 

245.9 
250.8 
252.7 
283.1 
323.1 
355.1 
385.0 
390.9 

N.O 
N.O 

FUENTE: ECONDMIC REPORT DF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENERD-1989. 

N.D.• NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: CONSUl'10 POR TIPO DE BIEN 
BIENES DURABLES 

1960-19BB 

BIENES AÑO 
DURABLES 

O.OOY. 1970 
-4.49% 1971 
10.04% 1972 
8.54% 1973 
8.05% 1974 

11.42% 1975 
7.28% 1976 
1.25% 1977 

10.53% 1978 
3.84% 1979 

TASA DE CRECIMIENTO 
11982=100) 

BIENES AÑO 
DURABLES 

-3.16% 1980 
9.72% 1981 

12.39% 1982 
9.93% 1983 

-6.99l\ 1984 
0.34% 1985 

12.99% 1986 
9.30% 1987 
5.32% 1988 

-0.34% 1989 

BIENES 
DURABLES 

-7.73% 
1.99% 
0.76% 

12.03% 
14.13% 
9.90% 
8.42% 
1.53% 
N.O 
N.O 

FUE~ITE: ECONOM 1 e REPORT OF THE PRES 1 DENT' WASH 1 NGTON D. e. 
ENER0-1989. 

N.O.= MO DISPONIBLE 



A¡:¡O 

1960 
1961 
1962 
1'163 
196'• 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: CONSUMO POR TIPO DE BIEN 
BIENES DURABLES 

I960-1988 
INDICE POR DECADA 

BIENES A¡:¡ o BIENES A¡:¡O 
DURABLES DURABLES 

100.00% 1970 100.00% 1980 
95.51 1971 109.72 1981 

105.10 1972 123.32 1982 
114.08 1973 135.57 1983 
123.27 1974 126.09 1984 
137.35 1975 126.52 1985 
147.35 1976 142.95 1986 
149.18 1977 156.25 1987 
164.90 1978 164.55 1988 
171.22 1979 164.00 1989 

BIENES 
DURABLES 

100,00% 
101.99 
102.77 
115.13 
131.39 
144.41 
156.57 
158.97 

N.D 
N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
196\ 
1962 
1'163 
1'164 
1965 
196b 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIOOS: CONSUMO POR TIPO DE BIEN 
OJENES NO DURABLES 

1960-19BB 
BILLONES DE DOLARES 

!19B2=100l 

BIENES NO AÑO BIENES NO AÑO 
DURABLES DURABLES 

46:1.3 1970 632.5 1980 
470.1 1971 640.3 l9Bl 
484.2 1972 665.5 1982 
494.3 1973 683.2 1983 
517.5 1974 666.1 1984 
543.2 1975 676.5 1985 
569.3 197/, 708.8 1986 
579.2 1977 731.4 1987 
602.4 1978 753.7 1988 
617.2 1979 766.1> 1989 

BIENES NO 
DURABLES 

762.6 
764.4 
771.0 
800.2 
825.9 
ª'•7.4 
879.5 
B90.5 

N.O 
N.O 
--

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.~ NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
196é 
1963 
196" 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: CONSUMO POR TIPO DE BIEN 
BIENES NO DURABLES 

1960-19BB 

BIENES NO AÑO 
DURABLES 

0.00\1 1970 
1. 47'/. 1971 
3.00Y. 1972 
2.09\1 1973 
4.69'/. 1974 
4 .97'/. 1975 
<t.80'l, 1976 
1.74'/. 1977 
4.01% 1978 
2.46Y. 1979 

TASA DE CRECIMIENTO 
~OOl. 

BIENES NO AÑO 
DURABL5:S 

2.48\1 1980 
1.23\1 1981 
3.94'l. 1982 
2.66\1 1983 

-·2.50\1 198<t 
1.56'/. 198~ 
4.77'/. 1986 
3.19\1 1987 
3,05'l. 1988 
1. 71 Y. 1989 

BIENES NO 
DURABLES 

-0.52\1 
0.24\1 
0.86\1 
3.79\1 
3.21Y.-
2.60Y. 
3.79'1. 
1.25% 
N.O 
N.O 

FUENTE: ECONOMJC REPORT OF THE PRES!~ENT' ~JASH!NGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.o.~ NO DISPDrllBLE 



ANO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

.. 

ESTADOS UNIDOS: CONSUMO POR TIPO DE BIEN 
BIENES NO DURABLES 

1960-1981] 
INDICE POR DECADA 

BIENES NO f\ÑO BIENES NO AÑO 
DURABLES DURABLES 

100.00ll 1970 100.00ll 1980 
101.47 1971 101.23 1981 
104.51 1972 105.22 1982 
106.69 1973 108.27 1983 
111.70 1974 105.31 1984 
117.25 1975 106.96 1985 
122.88 1976 112.06 1986 
125.02 1977 115.64 1987 
130.02 1978 119.16 1988 
133.22 1979 121.20 1989 

BIENES NO 
DURAIJLES 

100.00ll 
100.24 
101.10 
104.93 
108.30 
111.12 
115.33 
116.77 

N.O 
N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1960 
1969 

ESTADOS UNIDOS: CONSUMO POR TIPO DE BIEN 
SERVICIOS 
1960-1988 

SERVICIOS AÑO 

443.9 1970 
461.4 1971 
481.8 1972 
502.3 1973 
532.3 1974 
558.5 1975 
585.1 1976 
612.3 1977 
641.8 1978 
671.7 1979 

B 1 u.oNE"SliE"OciLAHES 
! 19B2=100_t 

SERVICIOS AÑO 

697.0 1980 
720.2 1981 
756.0 1982 
786. l 1983 
803. l 1984 
829.8 1985 
862.8 1906 
8'18.5 1987 
939.8 1988 
971.2 1989 

SERVICIOS 

991.9 
1,009.0 
1,027.0 
1,062.7 
1, 100.3 
1,152.3 
1, 190.7 
1,239.5 

N.O 
N.O 

FUCNTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.n.~ NO DISPONIBLE 



-· 
Ai<O 

1960 
1961 
!962 
1963 
1964 
\965 
1966 
1967 
1968 
1969 

E"STADO!l IJNlDOfl: CONSIJMO. POR TIPO DE BI!?N 
SERVICIOS 
1960-1988 

SERVICIOS A;:; o 

O.OO'l. 1970 
3.94)1 1971 
4.42Y. 1'172 
4.25?. 1'173 
5.'17'1. 1974 
4.'121\ 1975 
4.BO'l. 1976 
4.61 Y. 1977 
4.82'1. 1'178 
4.66'l. !979 

TASA DE CRECIMIENTO 
( 1982=!00) 

SERVICIOS A;:;Q 

3.77'1. 1980 
3.33'1. 1981 
4.971\ 1982 
3.'181\ 1983 
2.161\ !984 
3.32?. 1985 
3.'18'1. 1986 
4. 14'1. !'187 
4.601\ 1988 
3.:14'/, 1'18'1 

SERVICIOS 

2.13'l. 
1.72% 
1.781\ 
3.481\ 
3.54?. 
4.73Y. 
3.331\ 
4. IOY. 
N.O 
N.O 

FUENTE: CCDNOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989, 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
196/, 
1967 
1968 
1'169 

ESTADOS UNllJOS: !;ONSIJMO POR TIPO DE BIEN 
SERVICIOS 
196Q-1988 

INDICE POR DECADA 

SER1JICIOS ílÑO SERVICIOS AÑO 

100.00Y. 1970 100.oor. 1980 
103.94 1971 103.33 \981 
108.54 1972 108.46 1982 
113. 16 1973 112.78 1983 
119.91 1974 115.22 198 .. 
125.82 1975 119.05 1985 
131.85 1976 123.79 1986 
137.94 1977 \28.91 1987 
144.58 1978 134.84 1988 
151.32 1979 139.34 1989 

/ 

SERVICIOS 

100.00Y. 
101. 72 
103.54 
\07.14 
110.93 
116.17 
120.04 
124 .96 

N.O 
N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



AÑO 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
!966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: CONSUMO TOTAL 
1960- 1988 

BILLONES DE DOLARES 
(1982=100) 

CONSUMO AÑO CONSUMO 

1,005.2 1970 1,492.0 
1,025.1 1971 L ,538.8 
1,069.0 1972 1'621.9 
1, 108.4 1973 1,689.6 
1,170.6 1974 1,674. l 
1 ,236.3 1"75 1, 711.9 
1,299.0 1976 1,803.9 
t '337. 7 1977 1,883.8 
1,405.8 1978 1,960.9 
1,456.7 1979 2,004.3 

AÑO CONSUMO 

1980 2,000.4 
1981 2,024.2 
1982 2,050.7 
1983 2, 146.0 
19El4 2,249.3 
1985 2,354.8 
1986 2,455.2 
!987 2,520.9 
1980 N.O 
1989 N.O 

FUENTE: ECONOMIC REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

ILO.= NO DISPONIBLE 



ESTADOS UNIDOS: CONSUMO TOTAL 
1960-1988 

TASA DE CRECIMIENTO 
( 1902~100> 

A;:; o CONSUMO AilO CONSUMO AÑO CONSUMO 

1960 O.OOY. 1970 2.42\1 1980 -0.19\1 
1961 1.9BY. 1971 3. 14Y. 1981 1.19Y. 
1962 4.2BY. 1972 5.40\1 1982 1.311\ 
1963 3.69Y. 1973 4.17\1 1983 4.65Y. 
1964 5.61Y. 1974 -0.92Y. 1984 4.BIY. 
1965 5.61Y. 1975 2.26\1 1985 4.69Y. 
1966 5.07'l. 1976 5.37Y. 1986 4.26Y. 
1967 2.98Y. 1977 4.43Y. 1987 2.613Y. 
191>8 5.09Y. 1978 4.09Y. 1988 N.O 
1969 3.62'l. 1979 2.21Y. 1989 N.[) 

FUENTE: ECONOMJC REPORT OF THE PRESIOENT, W,ASHJNGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.O.~ NO DISPONIBLE 



ESTADOS UNIDOS: CONSUMO TOTAL 
1960-1988 

INDICE POR DECADA 

AÑO CONSUMO A ti O CONSUMO AÑO CONSUMO 

1960 100.oo·r. 1970 100.00X 1'180 100.00% 
1961 101.98 1971 103. 14 1981 lOJ.19 
1962 106.35 1972 100.71 1982 102.51 
J9b3 110.27 1973 113.24 1983 107.28 
1964 116.45 1974 112.21 1984 112.44 
1'165 122.99 1975 114 .74 1985 117.72 
1966 129.23 1??6 120.90 1986 122.74 
1967 133.08 1977 126.26 1987 126.02 
t768 !3'1.85 1978 131.43 1980 N.O 
1969 144.92 1979 134.34 1989 N.O 

FilENTE: ECONO~JIC REPORT fJF THE PRES !OENT, WASHINGTON o.e. 

N.O."• NO DISPONIBLE 



ESTADOS UNlDOS: l_rfilf'SION EXTRANJERA DIREt;!f\ 
eQ§ICION NETA 

1-A<.~~-D 
A;;Q 

¡q60 -2,600 1'170 
11961 -·2,3<t0 1971 

1"62 -2,510 1972 
1963 -3 't!50 1973 
1'164 -3,430 1974 
1965 -4 ,6•)0 1975 
1966 -5,000 1976 
1967 -4, 110 1977 
1968 -4,•'rSO 1978 
1969 _,, ,700 1979 

.l~QQ·-1 qaa 
BILLONES DE DOLARES 

.U~!J2= 1 o_g !. 

I .E.O. A::iD 

--6, 130 1980 
-7,20".l 1981 
-6,800 1982 
-8 '530 1983 
-4,280 1984 

-11,640 1985 
-7,590 1986 
-8,180 1987 
-·8, 160 1986 

-13,350 1989 

I.E.D-

-2, 300 
15,700 
16, 160 
11,580 
22,570 

960 
6,280 
2,690 

40,920 
N.O 

FUENTr:: ECONOMl e REPORT OF THE Pílf:S 1 DENT, WASH l NGTON o. e. 
ENER0-1989. 

N.O.= NO DISPONIBLE 



A;;Q 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: INVE"RSION EXTRANJERA DIR!o'CTA 
POS!r.ION NETA 

1960-191lll 

I.E.D A;;Q 

0.0011 1970 
10.0011 1971 
-7.26% 1972 

-29.4811 1973 
-5.5411 1974 

·-34.11 '/, 1975 
-8.70Y. 1976 
17.80Y, 1977 
·-9.00Y. 1978 
-4.91\1 1979 

TASA DE CRECIMIENTO 
( 1982=100) 

I .E.O. A;;o 

-30.4311 1980 
-17.4611 1981 

5.5611 1982 
-25.44Y. 1983 

49.82\1 1984 
-171.96\1 1985 

34.7911 1986 
-7.7711 1987 

0.24Y. 1988 
-63 .60Y, 1989 

!.E.O. 

82.7711 
776.9611 

3.7911 
-28.3411 

94,9;11 
-95.75Y. 
551i. 17~'. 
-57.17\1 

1421.1? 
N.O 

FUENTE: ECONOM!C REPORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 
ENER0-1989. 

N.o.~ NO DISPONIBLE 



A;:;Q 

1960 
1961 
1962 
1963 
1964 
1965 
1966 
1967 
1968 
1969 

ESTADOS UNIDOS: IN\/ERSION EXTllANJERA DIRECTA 
POSICION NETI'\_ 

1960-1988 

l.E.D A;;O 

100.00Y. 1970 
110.00 1971 
102.74 1972 
72.45 1973 
68.43 1974 
45.09 1975 
41. 17 1976 
48.50 1977 
44.13 1978 
41.96 1979 

INDIC~ POR DECAOA 
(1982=100) 

1 .E.D. AÑO 

100.00Y. 1980 
82.54 1981 
87.13 1982 
64.96 1983 
97.13 1984 

-70.04 1985 
-94.41 1'186 
-87.07 1987 
-87.29 1988 
-31.77 1989 

J .E.D. 

100.00Y. 
876.96 
910.19 
652.23 

1271. 22 
54.07 

353.71 
151.51 

2304.76 
N.D 

FUENTE: ECONOMIC RF.PORT OF THE PRESIDENT, WASHINGTON o.e. 



A ;; O S lm 1975 

INGRESOS PRESUPUESTi\LES 577,246 536, 711 

ESTADOS UNIDOS 

IllGRESOS V EGRESOS P~ESUPUE5TALES l Q75-: 988 
<MlLLOfü DE DOLARES DE l q521 

1976 1977 1978 197'1 1980 

533,202 605, 721 634,224 66'i ,511 648,009 

1981 1982 1983 lm 1985 19Eb •1987 •1988 

657,Bt9 617 '766 578,576 617,090 654,823 678,811 712,079 "45, 787 
--------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
!"PUESTOS A LOS INGRESOS PERSONALES 260,860 235,358 235,426 268,528 287 ,283 314, 799 305,851 313,850 297 '744 278,360 276,310 298,422 307, 996 307,694 319,627 
!"PUESTOS A LOS INGRESOS DE LAS CORPORACIONES 84,693 78, 117 74,077 93,513 95, 162 94, 909 80, 952 67, 110 49 ,207 35 667 52,679 5~,711 55,731 88,555 95,368 
!"PUESTOS Y CONTRIBUCIONES A LA SEGURIDAD SOCIAL 164,629 162151:5 162,377 181 1405 192,•lll 200, 779 197,74a 200,571 201,498 201',343 221,644 23b,541 250,575 254 ,827 271, 102 
!"PUESTOS A LAS l~ORTACIONES 36, 939 31,829 30,345 29,994 29,168 27,088 30,487 44,829 36,311 34,008 34,594 32, 107 29,055 27,559 27, 181 
IKPUESTDS A LAS HERENCIAS Y DONACIONES 11,042 8,867 9,331 12,482 8 389 7,819 81006 i ,450 7,fü 5,831 5,565 5,729 6, 14! 5,070 4, 733 
!"PUESTOS ARANCELARIOS 7,311 7,069 7,288 8,773 10:433 10,750 81990 8,873 81854 8 338 10,528 10,775 11,763 12,210 12,428 
OTROS INGRESOS 11,772 12,906 14,358 ll, 126 ll, 778 13,367 15,975 15, 136 16,161 15'1029 15,770 16,538 17,550 lb, 164 15,349 

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
EGRESOS PRESUPUESTALES 587,526 623,547 652,010 682,293 711,694 727,550 740,502 744,467 745, 706 778, 735 788, 687 844, 171 873,622 858.471 833, 463 

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- ------------
DEFENSA NAC !OHAL 170,572 164,523 159,982 166, 101 166, 962 168, 124 167,914 172,901 !SS, 309 202,219 21Q,56B 225,467 241,284 238,585 242, !Q7 
~~~~~\~ GENERAL, ESPACIO Y TECNOLOGIA 8,721 7,671 7,818 7,968 7,527 7,565 7,308 7, 101 7 200 7,645 7, 701 7,696 7,922 0;oso 9 ,300 

1,836 4,171 5,594 7, 107 9,303 13,266 12,727 16,648 d,527 9,011 6,561 S,071 4, 179 3,201 2,721 
RECURSOS NATURALES Y KEDIO A"BIENTE 12,434 14, 108 14,533 17 ,036 17,341 17,536 17,366 14,894 12,998 12,2oa 11,660 11,q1~ 12,039 : 1, 713 11,587 
AGR!CULlURA 4,884 N~~ 4,476 9 414 12,271 16,237 11,076 12,429 1N:i 22,063 12,bCS 22 ,806 27, 75' 26,276 21,426 
DESARROLLO SOCIAL Y RE610NAL 9,066 8,528 1o:m 17,571 15,145 H,100 11,600 7 ,283 7 105 o,951 6,394 5,2!3 4,445 
EDUCAC!ON, EKSE¡¡AHZA, E"PLEO Y SERVICIOS SOCIALES 27 ,070 30

1
,519 33,51q 35, 750 42,005 43,675 391904 37 ,002 27',029 25,632 25'1536 26' 175 26,995 25,197 23, 132 

SALUD 44,658 49 ,504 56,356 62,320 65,448 29,616 29 ,034 29 491 2? ,445 21,5n 28, 164 29,m 31, 718 33,529 31,623 
SEGURIDAD 1851169 208,800 227,889 234, 923 232,032 284,577 297 ,214 305

1
,660 310,248 333,24í 322,m 341,343 343,086 341 ,829 339 ,466 

SERVICIOS Y BENEFICIOS A VETERANOS 29,355 31,917 32,973 30, 729 30, 117 28,802 26,548 25,237 23,958 23, 936 23,717 23,453 23,262 22,552 22,099 
INTERESES NETOS 47 ,037 44,700 47' 784 50,898 56,246 61,582 65,805 75 ,449 84, 995 86,487 102,831 l15,459 120,008 l ló, 197 113, 12t 

OTROS EGRESOS 46, 724 57,256 52,558 49 ,233 54,871 41,425 51,506 36,055 28, 706 21,412 29,618 28,014 28, 989 26, 129 12,423 

---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- --------------------
DEFI CIT/SUPERAV lT !10,2801 <B6,836l lll8,808l m,5721 l77,470l (58,0391 (92,4931 186 1 6481 ll27 19401 1200,1591 11711597) 1189,3481 1194,8111 046,3921 187,6761 

---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
t EST!MCIONES 

FUENTE: ECOMOnIC REPDRT OF THE PRESIDEN!, 1983, 1987. 



A¡; OS 1974 1975 

INGRESOS PRESUPUESTALES 100.001 100.001 

ESTADOS UIHDOS 

INGRESOS V EGRESOS PRESUPUESTALES 1975-1988 
<ESTRUCTURA PORCENTUAL 1982=1001 

1976 1977 1978 1979 

100.001 100.00% 100.001 100.001 

1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 •1987 •1988 

100.001 100.00l 100.001 100.001 100.001 100.001 100.001 100.001 100.001 

------------------------------------------------------------------------------- ---------------------------------------------------------------------------------------- ------ ----------- --
IKPUESTOS A LOS INGRESOS PERSONALES 45.191 43.851 44.151 44.331 45.301 47 .021 47 .20% 47.m 48.201 48.IU 44.781 45.57l 45.371 43.m •2.861 
IKPUESTOS A LOS INGRESOS DE LAS CORPORACICNES 14.671 14.551 13.891 15.441 15.00l 14.IBI 12.491 10.201 1.m 6.161 0.m B.361 0.m 12.441 12. 791 
llll'UESTOS Y CONTRIBUCIONES A LA SEGURIDAD SOCIAL 28.521 3o.m 30.451 29 .95% 30.271 29.991 30.521 30.491 32.621 34.801 35.921 36.121 36.m 35. 791 36.351 
IllPUESTOS A LAS llll'ORTACIONES 6.401 s.m 5.m 4.941 4.601 4.051 4.701 6.811 5.881 5.881 5.6U 4.901 4.m 3.Bn 3.6'tl 
IKPUESTOS A LAS HERENCIAS V DONACIONES 1.911 1.651 l. 751 2.0ól 1.321 1.m 1.241 1.m 1.m l.OIX .901 .en .901 .m .631 
IKPUESTOS ARANCELARIOS 1.27S 1.321 1.371 1.451 1.651 l.6U 1.391 1.351 1.431 1.441 1.711 1.65% 1.m 1.m 1.m 
OTROS INGRESOS 2.041 2.401 2.m 1.841 1.861 2.001 2.471 2.301 2.621 2.601 2.561 2.53l 2.S9X 2.271 2.061 

-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
EGRESOS PRESUPUESTALES 100.001 100.001 100.001 100.00X 100.001 100.001 100.00% 100.001 100.001 100.001 100.001 100.00l 100.001 100.00l 100.001 

---------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
DEFENSA NACIONAL 29.031 26.391 24.fü 24.341 23.461 23.111 22.681 23.221 24.851 25.971 26. 701 26.7U 27 .621 27. 791 29.051 
CIE~CIA GENERAL, ESPACIO Y TECNDL061A !.40i 1.231 1.201 1.171 1.0ól 1.041 .991 .951 .m .98l .9Bl .9U .911 .m 1.121 
ENERGIA .311 .m .861 1.041 1.m 1.821 1.721 2.m 1.au l.16i .831 .601 .m .37~ .331 
RECURSOS NATURALES Y KEDIO AKBIENTE 2.121 2.261 2.m 2.501 2.441 . 2.411 2.351 2.001 1.741 ISll 1.481 1.m 1.381 1.361 1.391 
AGRICULTURA .831 .511 .691 1.381" 1.m 2.231 1.501 1.m 2.141 2.831 1.601 2.?0l 3.m 3.061 2.m 
DESARROLLO SOCIAL Y REGIONAL 1.541 1.151 1.311 1.581 2.m 2.081 1.901 1.m 1.m .941 .901 .Sil .73t .m .531 
EDUCACIOIC 1 ENSE;;ANZA, ENPLEO Y SERVICIOS SOCIALES 4.611 4.891 5.IU 5.m 5.901 6.001 5.391 4.m 3.621 3.291 3.241 3.10l 3.091 2.m 2. 781 
SALUD 7.601 7.941 8.641 9.131 9.201 4.071 3.921 3.961 3.681 3.541 3.571 3.541 3.631 3.m 3.791 
SEGURIDAD 31.521 33.m 34.951 34.431 32.601 39.111 40.141 41.061 41.601 42.791 40.911 40.441 39 .271 39 .821 40. 731 
SERVICIOS Y BENEFICIOS A VETERANOS 5.001 5.121 5.061 4.501 4.231 3.961 3.59% 3.391 3.m 3.0?S 3.011 2. 781 E.661 2.631 2.651 
INTERESES NETOS 8.011 7.171 1.m 7.461 7 .901 8.m 8.891 10.m 11.401 11.111 13.m 13.681 13.m 13.m 13.Sn 

OTROS EGRESOS 7.951 9.181 8.061 7.221 7.71l s.m 6.961 4.841 3.851 2. 751 3.761 3.321 3.321 3.041 1.491 

fíftsTIK~----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

FUENTE: ECONOKIC REPDRT OF THE PRESIDENT, 1983,1987. 



A o OS 

1116RESOS PRESUPUESTALES 

ms 

ESTADOS UNIDOS 

INGRESOS y EGRESOS PRESUPUESTALES m5- l 999 
lCRECinIENTO PORCENTUAL 1992=\00l 

1976 1977 1978 1979 1980 

-7.00l -1.00l 14.00l 5.00l ó.OOl -3.00~ 

1981 1982 1983 1q94 1q05 \q8b •1987 11q00 

2.001 -6.001 -ó.001 7.001 6.001 4.001 5.0ül 5.001 
----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
lllPUESTOS A LOS IMSRESOS PERSONALES -9. 781 .031 14.061 6.98l 9.581 -2.84t 2.621 -5.131 -6.511 -.m 8.001 3.211 -.101 3.881 
llll'UESTOS A LOS INGRESOS DE LAS CORPORACIONES -7.761 -5.m 2ó.2U 1.m -.27t -14.m -17.IOl -26.681 -27.521 47. 701 3.Bbl 1.861 58.901 7.691 
lllPUESTOS Y COllTRIBUCIONES A LA SEGURIDAD SOCIAL -1.251 -.121 11.721 5.851 4.571 -1.511 1.431 .461 -.001 10.081 6.721 5.931 1.701 b.391 
lllPUESTOS A LAS lnPORTACIONES -13.831 -4.661 -1.491 -2.m -1.m 12.551 47 .041 -19.00l -ó.341 \.721 -7.191 -9.m -5.151 -1.m 
IllPUESTOS A LAS HERENCIAS Y DONACIONES -19. 701 5.m 33. 771 -32. 7q1 -6. 791 2.3q1 -6.m 7.2ól -27.031 -4.Sbl 2.951 1.m -17.441 -6.651 
llft'UESTDS ARAMCELARIOS -3.311 3.101 20.381 18.921 3.041 -16.371 -1.301 -.211 -5. 831 26.271 2.351 9.17l 3.801 1.m 
OTROS INGRESOS 9.631 11.251 -22.m 5.8ól 13.4ql 1q.511 -5.251 6.771 -1 .001 4.931 4.871 6.121 -7.901 -5.051 

EGRESOS PRESUPUESTALES 6.00l 5.00l 5.001 4.00l 2.00l 2.00l 1.00l .001 4.001 l.OOl 7.001 3.001 -2.001 -3.00t 
-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
DEFENSA NACIONAL -3.551 -2.761 3.921 .521 .701 -.121 2.971 7.!Bl q,131 4.131 7.081 1.m -1.m l.48i 
~~l: GENERAL, ESPACIO V TECNOLOGIA -12.041 1.921 1.921 -5.531 .501 -3.401 -2.831 1.391 6.m .m -.m i!.m l.6i!l 15.631 

127.181 34.121 27.051 30. 901 • 42.bOI -4.061 30.811 -IB. 751 -33.391 -27.191 -02.m -17 .591 -23.401 -15.001 
RECURSOS NATURALES Y nEDIO AnBIENTE 13.461 3.011 11:221 1.1q1 1.121 -.971 -14.231 -12. 731 -6.081 -4.491 2.191 l.03l -2. 701 -1.081 
AGRICULTURA -34.681 40.311 110.321 30.351 32.321 -31.791 12.221 28.281 38.381 -42.871 BO. q3l 21.711 -5.341 -18.4ól 
DESARRllUO SOCIAL Y REGIONAL -20.711 18.641 26.811 62.481 -13.811 -6. 901 -17. 73l -28.041 -12. 751 -2.441 -3.571 -6.821 -18.341 -14.73% 
~~ütiCIDM, EM!iEoAMZA, EnPLEO Y SERVICIOS SOCIALES 12.741 9.B3l 6.661 17.501 3.981 -9.631 -1.m -26. 951 -5. m -.371 2.501 3.13t -6.661 -B.201 

10.851 13.841 10.581 5.021 -54. 751 -1.971 1.571 -b.m .541 2.0?X 6.241 ó.011 5.m -5.68% 
SEGURIDAD 12.761 9.141 3.091 -1.231 22.651 4.441 2.841 1.501 7.411 -3.191 5.801 .511 -.37' -.m 
SERVICIOS Y BENEFICIOS A VETERANOS 8.731 3.311 -6.811 -1.991 -4.371 -7 .831 -4.m -5.071 -.091 -.m -1.m -.811 -3.051 -2;011 
INTERESES NETOS -4.971 6.901 6.521 10.511 9.491 6.861 14.661 12.651 i.m 18.901 12.281 3.941 -3.181 -2.641 
OTROS EGRESOS 22.541 -e.m -6.331 11.451 -24.501 24.341 -30.001 -20.381 -25.411 38.321 -5.421 3.481 -9.m -52.461 
1•T~m1m:rnwEs--------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

FUENTE: ECOllOntc REPORT OF THE PRESIDENT, 1983,1987. 
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