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“Lo esencial es que el capitalismo no puede existir ni
desarrollarse sin una constante ampliacion de su orbita de poder,
sin la colonizacién de nuevos paises y la incorporacion de paises
antiguos y no capitalistas al torbellino de la economia mundial.

Lenin (£ desarrollo del capitalismo en Rusia)

“No nos cansaremos de repetir que la génesis del subdesarrollo se
explica por la integraciéon de las economias pre-capitalistas al
proceso de desarrollo capitalista a escala mundial. El
subdesarrollo de estas economias solo es el resultado de esta
integracion. Luego entonces, todo intento de explicar el
subdesarrollo por si mismo, separandolo de la evolucion de la
economia mundial y de las necesidades de los centros
dominantes, no llegara nunca a captar su génesis”

Héctor Guillen Romo (Los origenes de la crisis en México)

“...sefialo que no importa cuan intensamente se estudie la teoria
del comercio internacional, esta no nos proporcionara una
explicacion satisfactoria, en términos causales, de coémo ha
surgido el hecho de las desigualdades economicas internacionales
y del por qué existe la tendencia a que continien aumentando. En
realidad, ni la teoria del comercio internacional ni la teoria
econémica general fueron concebidas nunca para explicar las
realidades del subdesarrollo y desarrollo econémicos”.

Gunnar  Myrdal (Teoria  ecomomica y  regiones
subdesarrolladas)

La clase obrera nace en México -y lo dijimos, como en todos los
paises- en la calidad de una clase "radicalmente esclavizada".
Podemos afadir, como la mas esclavizada de todas las clases de
la sociedad mexicana, hecho que se puede demostrar. Porque en
efecto, aun si se considera a los peones "acasillados" de las
haciendas feudales de México en el siglo XIX y los comienzos
del XX, su situacion, con ser la de verdaderos parias, no es peor
que la que guardan los obreros industriales en las ergastulas
fabriles que funcionan durante la segunda mitad de la centuria
pasada en el pais.

José Revueltas (Ensayo sobre un proletariado sin cabeza)
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Marco tedrico

En la década de los ochenta no s6lo se manifest6 la crisis de la deuda en América Latina
sino también el ascenso de un nuevo patron de reproduccion del capital con las
consiguientes transformaciones productivas llevadas a cabo en la regién en los afios que
siguieron. Todo esto respondid en primer lugar, a un cambio en las condiciones de
acumulacion del capital a nivel mundial a mediados de los sesenta como consecuencia de la
prosperidad en la posguerra y que derivd en una sobreacumulacion de capital financiero
manifestado en las recesiones que inician en 1967 y se establecen en 1973 (Marini, 1982a).
Con ello se mostraba la necesidad de abrir campos de inversién en los paises llamados
subdesarrollados. En segundo lugar, tenemos el agotamiento del antiguo patrén de
reproduccion de capital en los paises dependientes que cominmente se le conoce como el

periodo de la Industrializacion Sustitutiva de Importaciones (ISI).

Es asi que se estableci6 el marco para la transformacion productiva de América Latina, y en
el caso que nos interesa, de México. Dicho cambio fue determinado por el incremento de
las inversiones extranjeras directas, pero sobre todo por el vuelco hacia el mercado externo

con el impulso del sector exportador como nuevo patron de reproduccion del capital.

Tales cambios fueron sustentados tedricamente por los éxitos relativos que tuvieron los
milagros economicos del este de Asia en los setenta, ‘donde el crecimiento guiado por las
exportaciones se habia establecido con base en las manufacturas, [y] estaba resultando
espectacular (Bulmer-Thomas, 1998: 376). Palley (2012) concuerda con ello e identifica
estos cambios como parte de un nuevo consenso sobre los beneficios de la apertura
comercial y cuyo argumento descansaba en tres consideraciones, a saber: 1) la teoria de las
ventajas comparativas, 2) el control de la busqueda de rentas (rent seeking),! y 3) una
relacion positiva entre la apertura y el crecimiento econémico derivado de la difusion de

tecnologia y conocimiento.

! Implica la extraccion de valor no recompensado a otros sin hacer ninguna contribucién a la productividad
general. En América Latina ese fenomeno se dio bajo la Industrializacion por Sustitucion de Importaciones
(ISI), en la cual muchas empresas obtenian ganancias derivadas de su posicion monopodlica en vez de su
propia productividad.



En ese mismo sentido para Reinert (2007) la tesis de Ricardo sobre el comercio
internacional se convirtid en el eje del orden econémico mundial en tanto que apoyaba las
recomendaciones de apertura comercial. Dicha tesis ricardiana favorece la especializacion
productiva basandose en las ventajas comparativas y al mismo tiempo argumenta un
beneficio a las naciones involucradas ya que las diferencias de rentas entre paises ricos y
pobres se nivelarian con el libre comercio. Posteriormente, el modelo de Heschker-Olin
(que es considerado una version mejorada de Ricardo aunque olvidando la teoria del valor
trabajo) sostiene que a consecuencia del intercambio internacional y en condiciones de
competencia perfecta se daria una disminucién entre la diferencia de costos y precios, en
otras palabras, que en el libre intercambio de mercancias existe una tendencia a nivelar los
precios de las mismas y el precio de los factores productivos en dos paises distintos aunque,
se reconoce, tal nivelacion no llega a ser completa (Gaytan, 1972; Cacholiades, 1992).
Posteriormente Samuelson (1948) afirmo la existencia de una tendencia hacia la igualdad
efectiva de dichas remuneraciones.” Hasta la década los noventa no existia evidencia

empirica concluyente al respecto.’

Asi, la promocion de las exportaciones como motor del crecimiento dentro de los enfoques
teoricos ha tenido desde entonces gran importancia y ha sido a su vez tomada y
recomendada tanto por el Fondo Monetario Internacional (FMI) como por el Banco

Mundial (BM) en sus prescripciones (Gereffi, 2001).

La teoria marxista de la dependencia.

Lejos de la vision neo-clasica y a la vez siendo critica del (neo) estructuralismo,”* el enfoque
marxista de la dependencia ofrece nuevas rutas para la investigacion sobre América Latina

y su insercion en el capitalismo mundial. A pesar de que dicha corriente teorica fue

2 El profesor Ricardo Torres Gaytan, hace un duro comentario al respecto: ‘Este criterio de Samuelson resulta
exagerado y queda fuera de toda realidad actual ya que el mundo estd gobernado por la competencia
monopolica y por grupos de poder apoyados por los gobiernos’ (1972:136).

3 Los estudios empiricos de forma sistematica no se empezaron a realizar hasta la década de 1980, esto es
digno de destacar puesto que la formulacion de Heschker fue en 1919, la de Ohlin fue en 1933, Samuelson
hizo su aporte en 1948 y Lerner en 1952. No obstante, todas las investigaciones hechas desde entonces, atin
falta evidencia empirica para aceptar dicha tesis de forma concluyente (Rassekh y Thompson, 1993).

4 Un analisis mas detallado de esas criticas se puede ver en Osorio (2009: 167-192) y en Saludjian (2006).



declarada muerta en varias ocasiones, a la vez de ser sometida a la represion politica y
censura y distorsion académica,’ y que en consecuencia las investigaciones en el campo
sufrieran un retroceso,® actualmente ella sigue siendo objeto de debate e inclusive de
descubrimiento en algunas partes de América Latina.” Sobre todo, en los ultimos afios ha
sido retomada y desarrollada por dos de los discipulos de Ruy Mauro Marini, autor en el

cual nos basamos para realizar esta tesis.

Antes de continuar tenemos que realizar la aclaracion en torno a la perspectiva tedrica que
tomamos como referencia para la realizacion de esta investigacion. Dentro de las
indagaciones sobre el pensamiento latinoamericano existe una confusion de clasificacion de
las teorias latinoamericanas, ya que a pesar de sus evidentes diferencias se tiende a agrupar
en un mismo grupo a personajes que proceden de distintas perspectivas tedricas. Nuestra
investigacion tomara la ruta seguida por la teoria marxista de la dependencia de la cual Ruy

Mauro Marini es el principal —pero no tnico— exponente (Ouriques, 1994).

El texto clésico es sin duda Dialéctica de la dependencia,® en donde Marini expone a nivel
teorico y con un manejo riguroso del instrumental marxista una afirmaciéon que ya habia
hecho en un texto anterior y la cual es la siguiente: ‘la historia del subdesarrollo
latinoamericano es la historia del sistema capitalista mundial’ (Marini, 1969: 3). Sin
embargo, es en Dialéctica donde Marini expone lo que seria una tematica que abordaria
toda su vida y que desarrollaria en textos ulteriores. En Dialéctica define la dependencia de

la siguiente manera:

‘... la dependencia entendida como una relacion de subordinacion entre naciones
formalmente independientes, en cuyo marco las relaciones de produccion de las
naciones subordinadas son modificadas o recreadas para asegurar la reproduccion de
la dependencia’ (1973: 18).

5 Para una exposicion sobre la forma en que la teoria marxista de la dependencia fue deformada y censurada
académicamente véase Correa (2013).

® Dos Santos en el prologo a su obra Imperialismo y dependencia lo recuerda de esta forma: ‘El golpe militar
de septiembre de 1973 vino a cortar bruscamente los estudios sobre el capitalismo contemporaneo que
teniamos en curso. A pesar del enorme esfuerzo que representaban los trabajos avanzados en tantos afios los
perdimos sin amargura’ (1978: 14).

7 Por ejemplo, muchos escritos de Vania Bambirra atin no han sido traducidos al portugués ni publicados en
Brasil. El libro de Ruy Mauro Marini ‘Dialéctica de la dependencia’ fue publicado hasta 2002 siendo que
este habia salido a la luz en México en 1973 por la editorial ERA.

8 De ahora en adelante Dialéctica



En efecto, su analisis del capitalismo dependiente no terminaria alli, por lo cual, si bien
Dialéctica es un texto importante para la teoria marxista de la dependencia (TMD de ahora
en adelante), el cual se puede considerar sin exagerar como el texto fundacional, s6lo puede

ser tomado como el punto de inicio para desarrollar la temética.’

Ahora, queremos destacar que una de las criticas a esta postura es una supuesta invalidez
para explicar el momento actual de las economias latinoamericanas, sobre todo, que los
analisis realizados se centraron en los afios setenta debido a que muchos abandonaron, total
o parcialmente el campo de investigacion. De manera que, el estudio de la dependencia no
logra desarrollarse por completo hasta la actualidad, al menos por los autores originales.
Por ejemplo, Dos Santos (2002) hace un balance historico sobre la teoria de la dependencia,
pero sin ampliar tedricamente el analisis mas alla de los setenta,'® incluso, menciona que,
para algunos investigadores, incluyéndole, el enfoque de “sistema-mundo” condensado en
Immanuel Wallerstein es la evolucion logica de la TMD. La misma opinion tiene André

Gunder Frank.!! Ni Ouriques (1995) trata de realizar una actualizacion a pesar de que cree

% En el post sriptum a su obra, Marini (1973: 81) dice: ‘Dialéctica de la dependencia no pretende sino ser s6lo
esto: una introduccion a la tematica de investigacion que me viene ocupando y de las lineas generales que
me orientan en esa labor’. Posteriormente en 1991 recordaria, ‘Con respecto a las cuestiones planteadas por
la Dialéctica de la dependencia, las retomé [...] en tres niveles: el ciclo del capital en la economia
dependiente, la transformacion de la plusvalia en ganancia y el subimperialismo’ (Marini, 1991: s.p.). Dicha
aseveracion es retomada por Martins (2013) quien organiza los aportes de Marini en cuatro temas de
relevancia desde los setenta: 1) La economia politica de la dependencia, 2) El modelo politico
latinoamericano, 3) El socialismo y, 4) El pensamiento social latinoamericano.

19 Sobre este punto parece ser que otros problemas ocuparon las investigaciones de los tedricos de la
dependencia, asi lo afirma Dos Santos: ‘la realidad latinoamericana nos imponia una serie de problemas en
los cuales tuvimos que concentrarnos. Primero, la cuestion de la democracia, que pasaba a ser un punto
central en América Latina. La cuestion de la deuda externa era otro punto clave, que con excepcion de India
no se vivia en Asia. En fin, la problematica latinoamericana empez6 a girar en torno a problemas como los
nuevos movimientos sociales, que ganaban una dimension muy importante. Entonces, digdmoslo asi, la
reflexion no ha sido muy fuerte en lo que respecta al rol de América Latina en el sistema mundial en esta
etapa (neoliberal). Hemos bajado un poco el perfil...” (Dos Santos, 1998: s.p., las cursivas son nuestras).

! En palabras de André Gunder Frank: ‘La importancia de la teoria de la dependencia del subdesarrollo es
innegable, [...] sin duda, una importante reorientacion en respuesta a cambiantes condiciones y
oportunidades politicas. Sin duda permitié y obligd tanto a amigos como a enemigos a plantear preguntas
diferentes y a ofrecer otras soluciones. [...] Se estd acumulando evidencia de que la “dependencia” — tanto
la vieja como la nueva — ha terminado o esta en vias de completar el ciclo de su vida natural. La razén es la
nuevamente cambiante realidad econdmica y politica mundial, que en una palabra puede resumirse como
crisis de los 70° (1973: 202). Sin embargo, en ese mismo articulo, al final avisa escribir una historia de la
acumulacion mundial capitalista que se concretaria afios después en el libro titulado “La acumulacion
mundial, 1492-1789” aparecido en 1979 y el cual es claramente un paso hacia el enfoque del sistema-
mundo, pero donde no rompe totalmente con el enfoque dependentista sino que lo integra en una nueva
vision. Aflos mas tarde diria, ‘...presenté una ponencia en el Congreso Latinoamericano de Sociologia.
Llevaba por titulo “La dependencia ha muerto. Viva la dependencia y la lucha de clases”. El mensaje era
que la dependencia en si misma estaba viva y coleando, pero que la utilidad de la teoria de la dependencia

4



que es vital realizarla. A pesar de ello, como hemos mencionado, son algunos textos de Ruy
Mauro Marini (1979; 1982), quien muere en 1997, y los desarrollos de dos de sus
discipulos, quienes, siguiendo la linea de estudios sobre la dependencia desde una vision
marxista, han realizado aportes tanto en el plano tedrico como en el empirico. Dichos
autores son Jaime Osorio (2004; 2008; 2012a; 2012b y 2013a), y Adrian Sotelo Valencia
(1994; 2012a; 2012b; 2013; 2014a y 2014b).!2

Por ejemplo, Sotelo (2013) haciendo un andlisis del desenvolvimiento del capitalismo
contemporaneo propone cuatro temas que integran el estudio sobre la dependencia

actualmente.

1 La nueva dependencia entendida como la especializacion de la produccion en las
economias latinoamericanas que ademdas son estimuladas por las politicas
economicas de corte neoliberal. Tal especializacion no seria otra cosa que la
orientacion de los recursos de estas economias hacia las actividades mas rentables
del mercado mundial en detrimento del mercado interno, provocando con ello
movimientos de recesion y desequilibrios recurrentes.

2 La concentracion de la renta y el ingreso como caracteristica de las economias
dependientes.

3 El surgimiento de nuevas periferias (NP) en la economia capitalista mundial que
han desplazado en forma gradual a las anteriores.

4 La tension politica entre la democracia y el autoritarismo derivada de la

concentracion de poder del Estado con la finalidad de asegurar el modelo de

para la accion politica habia venido y se habia ido’ (Frank, 1991: 69). Por tltimo, el mismo Gunder Frank al
escribir en memoria de Celso Furtado diria: ‘Y mientras yo ultimamente me he ocupado de la historia
mundial y no a la dependencia latinoamericana, pero si ahora le doy una mirada desde lejos, tan solo veo
que esta ha crecido y se ha fortalecido cada vez mas’ (Frank, 2003: s.p). Por otra parte, sobre la unién con el
enfoque del sistema mundo, Sotelo afirma: ‘La teoria del sistema mundial que es [...] la mas cercana a la
TMD (teoria marxista de la dependencia) y al mismo tiempo permite discutir y valorar su pertinencia en el
siglo XXI (2005: 144). Con todo ello, ambas perspectivas presentan diferencias y, por lo tanto, aunque
tienen puntos de contacto, no puede considerarse a la teoria del sistema mundo como la evolucién légica de
la teoria marxista de la dependencia razén por la cual en esta tesis abandonamos cualquier intento de
abordar al enfoque sistema-mundo. Una tltima cosa, creemos también que es necesaria su confrontacion
pues, ambas conducen a diferentes formas de lucha politica. Este punto debe ser mas tratado, porque se ha
confundido a la TMD como una teoria del estancamiento econémico y del atraso permanente, pero en
realidad, ella misma reconoce la posibilidad de crecimiento econémico, o de industrializacion sin que por
ello se abandone la condicion dependiente. Es un debate necesario para la actualidad.

12 Ambos fueron estudiantes de Ruy Mauro Marini. Jaime Osorio fue alumno en Chile y Adrian Sotelo
Valencia lo fue en México.



reproduccion dependiente neoliberal con una estructura de ingresos altamente

concentrada.

Patron de reproduccion del capital

Por otro lado, quien ha desarrollado un marco tedrico mas extenso sobre el andlisis social y

la dependencia en un sentido contemporaneo ha sido Jaime Osorio para quien:

En sus formulaciones maduras, el concepto de dependencia alude a una forma
particular del desarrollo capitalista caracterizada por rasgos estructurales especificos
del modo en que se reproduce el capital. (Osorio, 2009: 109)

De esta manera, él retoma la categoria de patron de reproduccion del capital®®

como una
forma alternativa de estudiar los sistemas econémicos. En términos generales esa categoria
seria usada por la TMD para analizar a las economias centrales y las economias
dependientes ya que permitiria conocer la forma en que el capital se reproduce en espacios

geograficos delimitados. En lo que sigue trataremos de desarrollar la temdtica.

El punto de partida'*

El analisis desde el “patron de reproduccion”, se sustenta en los ciclos del capital expuestos

por Marx (1965) en el tomo II. A través de esta categoria, la TMD trata de dar cuenta como

13 Esta categoria ya habia sido propuesta por Marini y aplicada por él mismo en el caso chileno (1982b).
Sobre su importancia ¢l mismo narra en su ‘Memoria’ (1990: s.p): ‘Sin embargo, el centro, por excelencia,
de mis investigaciones continud siendo el desarrollo capitalista latinoamericano y el modo como era
percibido e influido por el proceso tedrico. Recurriendo al concepto de patron de reproduccion del capital,
que yo habia elaborado en Cidamo (hace referencia al articulo del afio 1982, cursivas nuestras). Por otro
lado, Sotelo (2013: 81) hablando sobre los cambios estructurales de las economias latinoamericanas y el
modo de abordarlos comenta: ‘Este proceso ha sido abordado en la teoria de la dependencia bajo el
concepto de patron de reproduccion del capital para captar la especificidad de los procesos productivos
latinoamericanos y sus desdoblamientos al exterior’. También hay un analisis similar en Valenzuela (1990)
y, Osorio (2004) lamenta que otras categorias marxistas tales como “modo de produccion” “formacion
econdmica social” hayan sido desarrolladas, pero no asi con la categoria “patron de reproduccion de
capital”.

14 La exposicion esta basada en Marini (1979) y Osorio (2004 y 2009)



es que ese proceso se lleva a cabo en una economia dependiente, puesto que, para ella, el

capitalismo tiene una forma especifica de reproduccion.

En la teoria marxista cldsica, encontramos que el capital en tanto que busca la valorizacion
y la realizacion, pasa por las esferas de la produccion y de la circulacion; en ellas asume
distintas formas: capital-dinero, capital productivo y capital-mercancias (ver diagrama A).
Todas esas formas tienen su propio ciclo, pero la unidad de todos es lo que describe la

produccion capitalista.

El ciclo del capital-dinero pone en evidencia la esencia del dinero que funciona como
capital, la cual no es otra que valorizarse. El ciclo del capital productivo permite ver la
reproduccion perioddica de plusvalia. En tanto, el ciclo del capital-mercancias muestra la
valorizacion como parte de un proceso donde no se puede desprender del valor de uso de
las mercancias ya que M’ debe venderse porque tiene alguna utilidad y asi realizar en

dinero (D’) el plustrabajo contenido en ella.

La TMD, toma estos elementos y busca aplicarlos a las distintas formaciones
socioeconomicas, en especial las latinoamericanas, con ello trata de observar el caracter

especifico que el capitalismo reviste en la region.

Llegado este punto, ya estamos en condicion de observar el ciclo del capital y como este se
desenvuelve en una economia dependiente.



Diagrama A. Los ciclos del capital en su conjunto.

ft

o

D—>M M’ > D’

I
7 I
\mp |
I

En donde:

D= dinero

M= Mercancia

ft= fuerza de trabajo

mp= medios de produccion
P= Produccion

__

= mercancia con nuevo valor

_

= Dinero incrementado
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Primera fase de la circulacion

D

Como se puede apreciar en el diagrama A, el ciclo inicia con una suma de dinero, la
pregunta que surge entonces es sobre quién invierte, el monto de la inversion y hacia donde
se dirige la misma. So6lo es posible responder con las siguientes opciones: capital publico y

capital privado ya sea nacional o extranjero.

Sobre el monto de las inversiones y su ubicacion, estas las podemos encontrar en las ramas
y sectores que estan ocupando los ejes de la acumulacion y reproduccion de capital.
Aquellas que ocupen esa funcion tenderdn a concentrar de manera significativa el monto de
inversiones. La importancia de observar las ramas o segmentos productivos se deriva de su
capacidad de arrastre que es diferente en cada una de ellas. Asi mismo habra que prestar
atencion al valor de uso que se fabrica pues no es lo mismo la produccion de armas que de

bienes primarios.

D-mp

Una parte del dinero debe destinarse a la compra de medios de produccion: maquinas y
herramientas, materias primas o brutas, gasolinas, tecnologias, licencias, etc. Aqui lo que es
importante determinar es donde se adquieren los equipos y maquinaras, sea en el mercado
interno, o en el mercado externo. Si es en el mercado externo una parte sustantiva de D,
saldra apenas iniciado el proceso como forma de pago para la comprar de esos bienes. En
las economias dependientes muchos de esos medios de produccion son adquiridos en el

exterior.



D-ft

La compra de la fuerza de trabajo es el proceso mas importante para la valorizacion, ya que
esta mercancia es la unica que tiene la capacidad de generar un valor superior al que ella
vale. El monto de los trabajadores contratados, la calificacion de los mismos, asi como los
tipos de contratos que prevalecen tiene caracteristicas propias en cada patron de
reproduccion de capital. Por ejemplo, la llamada precariedad laboral que alude a la compra
de fuerza de trabajo sin contratos ni tampoco beneficios sociales o escasos mecanismos de

proteccion es un rasgo de finales del siglo XIX y comienzos del XX.

... P (fase del capital productivo)

Bajo la forma de medios de produccion y de fuerza de trabajo, el capital ingresa a la fase
productiva. En ese momento la fuerza de trabajo pone en accidén su capacidad de generar
mayor valor. Una vez que el capital abandona la fase de la circulaciéon e ingresa a la fase
productiva se hace referencia a la forma en que el capital consume la fuerza de trabajo. Ya
que la caracteristica del capital es aumentar la tasa de explotacion, es decir, la relacion entre
la plusvalia y el capital que genera, se distinguen cuatro formas de realizar tal cosa: a) la
compra de la fuerza de trabajo por debajo de su valor, b) la prolongacion de la jornada de

trabajo, c) el incremento de la productividad del trabajo y d) la intensificacion del trabajo.

Segunda fase de la circulacion.

M’ —-D’

Ya concluida la fase productiva, el capital toma la forma de mercancias que buscan ser
vendidas para de nuevo asumir la forma de dinero acrecentado. Al salir las mercancias a la

circulacion, estas pueden dirigirse al mercado interno o al mercado externo. El tipo de
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mercancias y el monto de las mismas son un indicador del nivel de desarrollo de una
economia y los sectores ejes de la produccion. A su vez, es posible observar la fragilidad y
los problemas derivados de las fluctuaciones de los mercados. Por ejemplo, economias que
producen bienes de consumo que son indispensables como la carne, el trigo o similares, se
verian menos afectadas ante una recesion en comparacion con aquellas economias que

producen bienes de consumo no indispensables.

Después de definir lo que se entiende por patrén de reproduccion de capital y la forma en
que opera, estamos en posibilidad de delimitar los distintos patrones que histéricamente han

estado presentes en América Latina e incluso periodizarlos.

Cuadro A. Patrones de reproduccion de capital en América Latina

Patron de reproduccion dominante Periodo

Patrén Primario exportador Desde mediados del siglo XIX hasta la segunda década del siglo

XX
Etapa de transicion Década de 1930
Patron Industrial
Fase internalizada y autdbnoma De la década de 1940 hasta mediados de la década de 1950

De mediados de la década de 1950 a mediados de la década de
los setenta

De mediados de la década de 1970 a mediados de la década de

Industrial diversificada

Etapa de transicion

1980
Patron Exportador de especializacion De mediados de la década de 1980 a la primera década del siglo
productiva XXI

Fuente: (Osorio, 2009: 227)

En el cuadro A, es posible observar al menos tres patrones de reproduccion en América
Latina, cada uno con una etapa de transicion. Si bien cada patrén tiene su propia logica
interna, para la TMD los cambios en los centros capitalistas influyen en las economias
dependientes.'® Esto debido a que dicha corriente considera la existencia de distintos tipos
de capitalismos que toman parte de un sistema mundial integrado, coexistiendo economias

centrales imperialistas y economias dependientes periféricas. Debido a eso, en muchas

15 ‘Cuando digo que es necesario partir de la circulacion del capital en escala mundial, estoy pensando que lo
que crea y determina las condiciones de evolucion de la estructura dependiente es fundamentalmente el
mercado internacional. En consecuencia, so6lo podemos entender la formacion y evolucion un pais
dependiente cuando captamos su articulacion con el mercado mundial’ (Marini, 1972: s.p)
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ocasiones se le acus6 de mecanicista en cuanto supuestamente tomaba los factores externos
para explicar la dinamica de las economias dependientes, critica que por lo general se le
hizo a todos aquellos vinculados al enfoque fueran marxistas o no.!® Pero, la TMD no
supone que la dindamica de las economias imperialistas explica per se el conjunto del
sistema mundial capitalista, sino que considera ambas caras de la moneda en un
movimiento dialéctico, es decir, los factores externos se internalizan pero a su vez de
manera andloga también los factores internos repercuten en el funcionamiento del sistema
capitalista mundial, es decir, se “externalizan”. Esto implica dejar de pensar que los
fenomenos en las regiones dependientes se encuentran en un estado de autonomia absoluta
y por ello considerar que, por su relacion con el sistema de acumulacion de capital a nivel
mundial, dentro de dichas regiones se generan formas internas particulares de reproduccion

de capital (Osorio, 2013).

La superexplotacion del trabajo

En las economias dependientes el patron de reproduccion de capital que hemos expuesto,
toma caracteristicas particulares. El concepto clave elaborado por la teoria marxista de la
dependencia es la superexplotacion del trabajo, o en palabras de Marini (1973: 101), ‘el
fundamento de la dependencia es la superexplotacion del trabajo’. Sin lugar a dudas dicha
categoria no ha sido exenta de criticas por parte de algunos marxistas que la consideran

imprecisa (Valenzuela, 1997a)."”

La superexplotacion del trabajo repercute en el conjunto de los eslabones que conforman la
reproduccion del capital e incluso determina este proceso. Por ejemplo, la fase M’ — D’ que

no es otra cosa que la realizacion, esta condicionada por la superexplotacion debido al peso

16 Tales son las observaciones de Cueva (1974) quien fue uno de los criticos mas serios de la TMD dentro del
marxismo; no obstante que al principio rechazara algunas cuestiones de la teoria, afios después en un
ejercicio de honestidad hablaria a favor de ella. Para un analisis de esas y otras criticas, y una anticritica a
las mismas véase Bambirra (1978)

17 Para un analisis del debate que origind, asi como las distintas respuestas que se han dado en torno a esta
categoria, y aunque pueda parecer ortodoxo o no se comparta su postura, véase Barreda (1994). En defensa
de Marini hay que decir lo honesto, la mayor parte de criticos no siguieron los demas trabajos que desarrolld
posteriormente, se desconoce, por tanto, la respuesta que ¢l mismo otorgd en 1978 a Cardoso y Serra en la
cual se aclaran muchas confusiones que atn se repiten hoy dia sobre la superexplotacion. Inclusive, todavia
a estas alturas, al revisar la bibliografia sobre el tema de la dependencia, todos citan a Dialéctica pero no los
demas textos que Marini escribi6 por lo que se puede apreciar un desconocimiento del tema.

12



bajo de los salarios en la conformacion del mercado. Como consecuencia, se propicia una
segmentacion en donde el mercado de consumo alto no tiene contacto con el resto de los

mercados correspondientes a salarios medios y bajos.

A su vez, el proceso alienta la especializacion de las industrias respecto a los mercados
segmentados. De manera que, tanto los mercados como la planta industrial dependiente
presentan una marcada heterogeneidad. Para la TMD, todo esto no se puede entender sin

considerar la superexplotacion del trabajo.

La superexplotacion de la fuerza de trabajo puede adoptar tres formas basicas, o la

combinacion de las mimas, segun la TMD, y consiste en:

e Compra de la fuerza de trabajo por debajo de su valor, lo que significa pagar por
ella menos de lo necesario para que se reproduzca en condiciones normales.

e Prolongacion de la jornada laboral. Este se detecta en la produccion y conlleva al
aumento de la produccion de plusvalia absoluta.

e Intensificacion del trabajo

Como tal, dicho proceso pertenece propiamente a las economias dependientes que tratan de
responder a su situacion con una reorganizacion en las condiciones de trabajo, de donde

obtienen una compensacion por el valor transferido hacia las economias centrales.

La hipotesis de este trabajo de investigacion es que, con los cambios ocurridos en la
economia mundial durante las ultimas décadas, asi como las transformaciones de la
economia mexicana desde los ochenta se inicia una nueva forma de dependencia en la cual,
México sigue siendo manteniéndose como economia dependiente y parte de la periferia en

el sentido que le diera la TMD.

Para ello, partiremos de ver a grandes rasgos la evolucion de la economia mundial posterior
a la crisis de los 70 y las modalidades en que se insertard nuestro pais. Veremos que a raiz
de la caida en la tasa de ganancia existe una reestructuracion de la produccion a nivel
mundial generando el contexto en el cual las distintas economias se insertaran, este sera el

capitulo 1. Posteriormente, otro de nuestros objetivos serd describir la crisis propia del
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modelo ISI en México, y la serie de reformas que se llevaron a cabo en el periodo de 1980 a
1990 y que se expresan en términos de una mayor insercion de México al mercado mundial
(capitulo 2). Llegados a este punto, para nuestro capitulo 3 final, realizaremos un intento
por denotar el ciclo del capital para la economia mexicana en el periodo de 1990 a 2008
tratando de mostrar lo que consideramos es la nueva condicion dependiente. Para ello
analizaremos cada parte del ciclo que expusimos en nuestro marco tedrico y como es que
expresa concretamente para México. Como queremos ver si la TMD es atn vigente no
podemos dejar de lado la superexplotacion del trabajo, por lo que también la integraremos
en nuestro andlisis del ciclo del capital. Ello nos llevara a decidir como parte de otro de
nuestros objetivos, si en efecto, la TMD puede seguir siendo valida como marco tedrico
para explicar nuestra realidad subdesarrollada y dependiente a la vez que confirmard o

negara nuestra hipotesis. '

18 La justificacién de nuestro proceder deviene del método usado por la escuela de la dependencia, tanto por
Dos Santos (1978) como por Marini (1973) y que, en esencia consisti0 en realizar primero una
caracterizacion de la economia capitalista mundial para después abordar las transformaciones sucedidas en
el interior de la economia dependiente, de ahi que se derivara el titulo del ensayo de Marini, “Dialéctica de
la dependencia” como la unién de la tesis y antitesis del desarrollo y subdesarrollo capitalista. Sobre este
punto, Sotelo sefiala que °...el método que ¢l (Ruy Mauro Marini) utilizé, consiste en partir de la economia
mundial para después atender los problemas internos de los paises dependientes (2014a: s.p). De la misma
manera procede Dos Santos, quien considera que ‘enfocar la dependencia como una condiciéon que
configura cierto tipo de estructuras internas, significa tomar el desarrollo como un fenémeno histdrico
mundial; como resultado de la formacion, expansion y consolidacion del sistema capitalista. Tal perspectiva
implica la necesidad de integrar en una sola historia, la perspectiva de la expansion capitalista en los paises
hoy desarrollados y sus resultados en los paises por ¢l afectados’ (1978:301).
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Capitulo 1. Cambios en la estructura productiva del capitalismo mundial: Del
capitalismo de Estado al capitalismo neoliberal.

1.1. Cirisis del capital y sus consecuencias.

Nuestra investigacion parte de la crisis de los setenta'® del capitalismo mundial, debido a la
importancia y magnitud que ejercera en el desarrollo y conformacion de la acumulacion de
capital a nivel mundial que se llevara a cabo desde entonces y que definira el modo de
insercion que tendran los paises en este nuevo esquema. Es importante aclarar que no se
trata de analizar en profundidad la crisis ni de realizar un estudio de la economia mundial
en el siglo XX, de lo que si se trata es comprender la evolucidn capitalista mundial y el giro

que tuvo a partir de esa década destacando las implicaciones en la jerarquia internacional.

Como es sabido, después del boom de la posguerra (1945-1973), periodo que es conocido
como “los treinta gloriosos” por los historiadores franceses, la economia mundial se vio
envuelta en una crisis de enorme magnitud. Algunas de las opiniones al respecto se dirigian
a considerar que el problema provenia —y era en esencia— un desequilibrio
macroeconémico que respondia a politicas economicas inadecuadas aplicadas desde el
Estado. Lo cual no hacia otra cosa mas que preparar el camino para la ‘contrarrevolucion’
monetarista, principal postura critica del keynesianismo al que acusaba de fracaso al

contener los efectos de la crisis existente en ese momento.

Pero como afirma Arrizabalo (1996: 11): ‘Con toda crudeza, pronto se pudo observar que la
crisis iba mucho mas alld de lo que podian explicar interpretaciones basadas en su supuesto
caracter meramente coyuntural o ciclico’. Especialmente, el énfasis de la crisis que enfrento
el capitalismo en esa década se hizo sobre elementos parciales, tales como el alza de los
precios internacionales del petrdleo en 1973, o el fin del patron oro en 1971. Esa forma tan
“ingenua” de afrontar los hechos concretos llevaba al ridiculo de creer que la organizacion

de unos Jeques petroleros movié de forma contundente al mundo. Con ello, no se hacia mas

19 Como bien nos fue sefialado, nosotros no analizamos el modelo de acumulacion fordista-taylorista que se
establecio después de la segunda guerra mundial y las contradicciones inherentes a su dinamica. Nuestro
analisis lo presupone, y hacerlo habria excedido los limites de nuestro propoésito. Sin embargo, reconocemos
que la caida de la tasa de ganancia es la expresion de la dinamica capitalista, es decir, no es causa, sino
consecuencia.
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que olvidar (;a proposito?) los elementos estructurales que definian esta crisis y que
mostraban mas que otra cosa la propia inestabilidad del capitalismo, la agudizacion en las
contradicciones internas sin resolver hasta ese momento, el problema de la realizacion, las
condiciones de valorizacion del capital, etc. Todas estas expresiones sintetizadas en la

oposicion entre capital-trabajo.

Para el periodo, ya existe una clara desaceleracion econémica que se muestra en la caida
del Producto Interno Bruto (PIB) —que por cierto nunca recobrara el mismo nivel de
crecimiento en las décadas siguientes— (véase grafico 1). Se manifiesta también en el
aumento de la inflacion que en algunos paises llegara a superar el 10% como el caso de
Japon que para 1974 presentd un nivel del 24%, lo cual es considerable si tenemos en
cuenta que para 1969 fue apenas del 4%. La misma tendencia se presentd en otros paises
como Inglaterra o Estados Unidos, naciones consideradas avanzadas. La crisis se sintid en
el aumento del desempleo que, por ejemplo, representaba para EUA el 4.9% para el periodo
1960-1973 llegando al 7.1% para 1981, de nueva cuenta, la tendencia es similar para otros
paises; traducido en vidas humanas esto significaba que el nimero de trabajadores sin
empleo ascendi6 a 24 millones (Villareal, 1983). Todos estos indicadores son expresiones
que si bien nos dan una idea bastante clara de lo que se vivia en el momento, no permiten
llegar a ver el fendmeno en su esencia porque no dan cuenta del nivel estructural que en

nuestra opinion es donde deberiamos enfocar toda la atencion.

Con todo existian otros investigadores que al analizar el problema concedian la existencia
de elementos estructurales como principales causantes de la debacle econdémica. Sobre
todo, observaban que el agotamiento del patron de acumulacion de posguerra tenia una
fuerte correlacion con el descenso de la productividad aceptando con ello que ‘es innegable
que el problema de la crisis actual va mas alld del manejo insuficiente de la politica

keynesiana de la administracion de la demanda’ (Villareal, ibid: 32).

A pesar de ello, la interpretacion que consideraba la raiz de la situacion como un mal
manejo de politicas econdmicas de inspiracion keynesiana tomo fuerza, y es desde ella que
se prepararon los elementos para la reestructuracion del capitalismo que es lo que nos
interesa destacar. En lo politico, sin duda, se tomarian tanto al Tatcherismo como al

Reaganismo como apdstoles del monetarismo que fue ganando la lucha en el terreno
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ideoldgico. Todo esto con el fin de tratar de devolver al capital la rentabilidad caida, que,
en nuestra opinion, es lo que explica de mejor manera los cambios ocurridos a nivel
mundial desde entonces. Esto lo analizaremos de forma mas detallada en la siguiente

seccion.

Grafico 1. Tasa de crecimiento anual del Producto Interno Bruto (PIB) por paises
seleccionados en distintos periodos.
(porcentajes)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Brenner (2006).

1.2 La explicacion marxista de la crisis de los setenta

El surgimiento de la crisis visto desde la perspectiva marxista se entiende como
consecuencia de la caida de la tasa de ganancia (TG). Sea en el caso de los paises
capitalistas centrales, como vemos en el grafico 2, o en el caso de un solo pais como EUA
(vease grafico 3) dicha tendencia, aunque no es lineal si que es permanente. Dentro de la

teoria marxista esto es conocido como una tendencia intrinseca al capitalismo y ha sido
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objeto de bastantes debates debido a las implicaciones que tiene sobre la continuidad y

caida del sistema capitalista.?”

Grafico 2. Tasa de ganancia en paises centrales*
(porcentaje)
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*Contempla a 6 paises entre los que estan: Alemania, Estados Unidos, Holanda, Japdon, Reino Unido y Suecia.
Fuente: Elaboracion propia con datos de Maito (2014).

Grifico 3. Tasa de Ganancia de Estados Unidos
(promedios quinquenales)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Maito (2014).

20 El texto clasico sobre este punto es el libro de Henryk Grossmann publicado en 1929 titulado: “La ley de la
acumulacion y el derrumbe del sistema capitalista”.
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Utilizando este marco conceptual, nosotros observamos en EUA, que la caida de la TG se
refleja de manera directa en las ramas productivas que sostienen la expansion de la
economia en ese periodo que son la industria automotriz y de la construccion. Es en la
primera donde podemos notar los efectos de la crisis pues el ritmo de crecimiento de la
demanda se ve disminuida a partir de la década de los setenta (véase cuadro 1). A su vez
calculos para el sector manufacturero muestran la misma tendencia presentada antes a nivel

mundial para Alemania, Estados Unidos y Japon (véase imagen 1).

Cuadro 1. Demanda de automoviles
(tasa media anual)

1970-80  1980-90

EUA y Canada 1.1 0.8

Europa Occidental 3.2 1.3
Fuente: Elaboracion propia con datos de Pipitone (1990)

Imagen 1. Tasas de ganancias netas del sector manufacturero en Estados Unidos, Alemania y
Japén
(porcentajes)

Fuente: (Brenner, 2006: 7)
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La caida de la TG genera toda una serie de acciones que confluyen hacia el estancamiento
expresado en los indicadores que cominmente se utilizan en el estudio de los agregados
macroeconoémicos. La tarea del capital ante ello consiste en restaurar las condiciones de
acumulacidon que garanticen su valorizacion ya que no tiene otro fin. En otras palabras, el
capital comienza a reestructurarse de tal manera que se pueda contrarrestar la caida de la
TG, de hecho, Marx (1965) en el capitulo XIV del tomo III criticando a los economistas
no que logran explicar el por qué la TG baja mas rapido enumera las causas que
contrarrestan la caida: I) Elevacion del grado de explotacion del trabajo, I1) Reduccion del
salario por debajo de su valor (esto seria tratado en mas profundidad por la TMD para
explicar a las economias dependientes), III) Abaratamiento de los elementos del capital
constante, IV) La sobrepoblacion relativa, V) El comercio exterior, y, VI) Aumento del

capital accionario.

De acuerdo con Mandel (1979) el proceso de acumulacion y declinacion de la tasa de
ganancia llevd a que el capital comenzara a moverse a las actividades de mayor
rentabilidad, en concreto, los sectores de alta tecnologia. En el cuadro 2, es posible ver de
manera general este cambio pues el peso de dichos sectores en la manufacturera para el
caso de Estados Unidos, aumento mas del doble para 1990 con respecto al nivel que tenia
en 1970. Cosa contraria sucede en las industrias basicas como el acero, la quimica, el papel
quienes tienen una tendencia a declinar. Ello nos da una idea sobre el papel que las ramas
con alto contenido tecnologico jugaran para las siguientes décadas, pues los paises centrales
concentraran los aspectos avanzados de la produccion como el disefio y la investigacion,
esto serd vital para entender como es que se configura la dependencia a nivel mundial y se
instituto una Nueva Division Internacional del Trabajo (NDIT). Pero eso lo analizaremos

mas adelante.
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Cuadro 2. Estados Unidos: Composicion del producto manufacturero, 1970-1990
(porcentajes)

1970 1980 1985 1990

Alta tecnologia® 13.4 18.8 23.7 28.0
Bienes de capital 13.0 13.2 10.7 10.9
Bienes de consumo durables 15.6 14.5 16.1 15.1
Bienes de consumo no durables 30.6 29.1 27.4 25.0
Industrias Basicas® 27.4 24.4 22.1 21.0
Total 100.0 100.0 100.0 100.0

*Computadoras, equipo de comunicaciones,
robotica, etcétera.
Acero, quimica, papel, etcétera.

Fuente: (Pipitone, 1990: 48)

Por otro lado, las acciones emprendidas ante tal escenario afectaron sin duda en gran
medida al mundo del trabajo, no s6lo en los paises dependientes, sino también en los
centrales. Modificaciones que se dirigieron al mercado de trabajo, expresadas en el
aumento de la explotacion via la reduccidon absoluta o relativa de los salarios. También, la
importancia del mercado mundial con el aumento del comercio y exportacion de capitales.
Estos y otros elementos los analizaremos més adelante cuando veamos mas a detalle los
rasgos que caracterizan la nueva forma de organizacion del capital que se tendra

posteriormente.

1.3 La dimension filosofica, politica y economica del neoliberalismo

Como hemos sostenido hasta el momento, como forma de contrarrestar la caida de la tasa
de ganancia, se hace necesaria la reestructuracion del mercado mundial y de los distintos

capitales industriales a nivel nacional. Las relaciones laborales también se ven afectadas.

En la nueva forma de acumulacion capitalista que se engendrd a partir de la crisis

encontramos los elementos de la reestructuracion del capital a nivel mundial en varias
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dimensiones, Valenzuela (1997b) sostiene la existencia de al menos 5 que caracterizan y
permiten comprender esta nueva fase del capitalismo mundial llamado ya cominmente
como neoliberalismo, globalizaciéon, mundializacion, términos que siguen estando dentro
del debate en cuanto a la pertinencia que tiene cada uno de ellos para explicar las
transformaciones ocurridas en los Ultimos anos, nosotros no entraremos en esa discusion

pues no es el elemento central de esta tesis.

Siguiendo con la argumentacion sobre las dimensiones del neoliberalismo, para nosotros,
tres son las que debemos destacar, pues son los que de una u otra forma son esenciales para

explicar a grandes rasgos lo que podemos considerar como una gran transformacion.

Como primera dimension, tenemos que el neoliberalismo posee una vision filoséfica o
ideologica, en la cual no nos extenderemos ya que no es nuestro propdsito en esta tesis,
pero que, para tocarlo brevemente se funda en la idea de que el sistema capitalista se auto-
regula. Esa idea que proviene de Adam Smith, pero que los tedricos neoliberales exacerban
hasta el limite. Segun esta vision, los mercados son eficientes y aseguran el uso racional de
los recursos productivos sea mano de obra o medios de produccion. De tal manera esta
dimension es la justificacion ideologica que asegura no existe la explotacion o los intereses
econdmicos contrapuestos entre clases sociales, e incluso no considera como existentes

dichas clases. Por ello esta postura no puede ser mas que apologética del sistema capitalista.

La segunda dimension del neoliberalismo es la de politica econdmica, es decir, todas
aquellas directrices propias que se esgrimen desde el Estado sea a través de la politica fiscal
0 monetaria y que son particulares a este periodo. Tampoco es de nuestro interés realizar un
analisis exhaustivo ya que, desde nuestra perspectiva tedrica no interesa cual sea la politica
imperante o al menos no es el punto focal. Cualquier politica econdmica no es otra cosa que
una forma de mantener y actuar en favor de la acumulacion de capital y esta se encuentra
historicamente determinada, hecho que ya hemos sefialado en nuestro marco tedrico. De esa
forma, cuando al neoliberalismo se le hacen criticas a las politicas establecidas, sean estas
de libre comercio, de proteccion a la inversion directa, o, de limites al gasto gubernamental
en ciertos sectores, en especial el rubro social, se olvida la forma en que se estd llevando a

cabo lo que es punto nodal: la forma de reproduccion del capital.
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Sin embargo, vamos a resefar algunas porque todas ellas fueron y siguen siendo expresion
del sistema capitalista que busca salir de la crisis y busca tener mayores tasas de ganancia

que como hemos visto tiene una tendencia a la baja.

El primer aspecto es el relativo a la regulacion estatal. Ya que en la vision filosofica del
neoliberalismo los mercados se autorregulan, cualquier intromision del exterior tiende a
distorsionarlo y ello afecta el total de la economia. Por ello, se debe favorecer la libre
competencia. Esta idea va a ser una de los que dirigird a la economia mundial en los
ultimos afios, si bien el debate sigue abierto y estd repartido entre aquellos que creen que en
realidad el Estado nunca deja de estar presente en el proceso econdémico por mas que se
quiera asegurar lo contrario y la postura contraria que maneja la tesis inversa, que el
gobierno puede causar mucho dafio en su intento de mejorar las cosas ya que puede ceder a
grupos de presion. De cualquier forma, lo que si tenemos en este periodo, es una retirada
del Estado en unos campos para cederlo a la iniciativa privada, va variando en cada pais,

pero los temas son los mismos: salud, educacion, etc.

En segundo lugar, tenemos una reduccion de los salarios de los trabajadores. En este
periodo nosotros asistimos al desmantelamiento de sindicatos, y también a la pérdida de
muchas de las conquistas ganadas por medio de la huelga y la organizacidn social. Sobre
todo, derivado de las privatizaciones, muchos trabajadores perdieron sus trabajos

engrosando de esta manera el ejército industrial de reserva.

En tercer lugar, en este periodo se da un proceso intenso de apertura comercial y financiera
expresado a través de la nulificacion y/o del relajamiento de los reglamentos relativos a

ambos casos. La derogacion de la ley Glass-Steagal®!

en 1999 puede ser tomado como la
coronacion de tal tendencia en el terreno financiero y a la cual muchos acusan de ser la
causante de la crisis de 2008. De cualquier forma, ambos procesos, tanto el crecimiento del
comercio como el aumento del capital financiero han sido identificados como elementos

centrales del neoliberalismo.

2l Esta fue una ley establecida por el congreso estadunidense en 1933 como una forma de control de la
especulacion financiera para evitar un escenario como el de la crisis de 1929. Entre sus principales
caracteristicas fue la separacion de la banca de depodsito y la banca de inversion, con ello se evitaba la
especulacion con el dinero que las personas depositaban en los bancos.
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Como vemos, estos tres elementos se encuentran entre las acciones que Marx encuentra
para que el capital luche por evitar la caida en la TG. Todos se encuentran por el momento

en el nivel de la politica econdmica.

Por ultimo, y siguiendo con las dimensiones del neoliberalismo, se encuentra el tercer nivel,
que es el mas importante porque es la base de todo el sistema y es desde donde se erigen
tanto la dimension ideoldgica como la dimension de politica econdmica. Este tercer nivel
no es otra cosa que el proceso de acumulacion, la forma en que se estd reproduciendo el
capital, para ser mas claros, el modo de funcionamiento del capitalismo en un periodo
histérico determinado mas alla de las politicas econdomicas que se puedan establecer,

entendiendo que estas funcionan como alicientes del capitalismo.

Esta transformacion de la forma productiva del capitalismo ha generado bastante campo de
estudio y con ello la necesidad de repensar algunas categorias como la de “imperialismo” y
“dependencia”. Lo cual estamos intentando realizar al acercarnos a la realidad concreta del

funcionamiento actual del capitalismo.??

En términos generales, una de las salidas a la crisis y que fue resefiada por Mandel (1980)
es la tras-nacionalizacion del capital, entendido como la transferencia de actividades
productivas entre paises, siempre con el objetivo de revertir la caida en la TG. El actor
principal es la empresa transnacional que tomard una importancia creciente. Sobre todo,
diseminara los procesos de produccion y distribucion a nivel mundial, pero manteniendo
aquellas actividades de mayor rentabilidad en las casas matrices, en la seccion siguiente

observaremos su importancia.

22 Es clara la necesidad de esta tarea tal y como lo expresa Boron (2003: 10): ‘Por una parte, porque las
deficiencias de los analisis convencionales de la izquierda en relacion a las transformaciones
experimentadas por el imperialismo en el ultimo cuarto de siglo eran inocultables y exigian una urgente
actualizacion’.
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1.4 Aumento de importancia de la empresa transnacional en el capitalismo
contemporaneo.

Derivado de la baja rentabilidad en el plano nacional. El sector empresarial empez6 a dar
muestras de reaccion para contrarrestar la situacion. Se observd entonces una mayor
actividad internacional en el plano del comercio y de las inversiones directas, buscando

establecer los procesos productivos fuera de los paises centrales (Fanjzylber, 1980).

Estudios del momento indicaban que las empresas transnacionales reunian cerca del 15%
del Producto Interno Bruto, y las estimaciones posteriores indicaban que, de mantenerse las
mismas tasas de crecimiento, para el afio 2000 producirian mas de la mitad de los productos
y servicios del mundo (Vuskovic, 1975). La empresa transnacional tomaria un lugar muy
importante en la definicion del capitalismo contemporaneo en tanto que determinaria los
niveles de produccién y consumo mundiales, ademds de establecer relaciones con sus

filiales en los paises dependientes de caracter jerarquico, es decir:

‘Su significacion es clara; quiere decir que una parte ya muy importante y ademas
rapidamente creciente, de las corrientes del comercio, de su magnitud, de su
composicion, de su procedencia y destino, y hasta de sus precios, es decidida al
interior de las empresas transnacionales’ (Vuskovic, Ibid: 14).

El volumen de crecimiento de las inversiones realizadas por las trasnacionales es tal que
para 2007, la IED habia alcanzado un valor equivalente a 137 veces el de 1970 (Garay,
2012). A su vez, para 1970 existian cerca de 7,000 empresas de caracter transnacional,
mientras que para 1998 el nimero ascendia a 40, 725; segun estimaciones recientes, este

numero aument6 a 111, 000 (OMC, 2014).
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Grafico 4. Niumero de empresas transnacionales, 1968/69 y 1998
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la UNCTAD (1999)

En América Latina, debido a la crisis de los ochenta, la IED empez6 a cobrar mas
relevancia cuando el Fondo Monetario Internacional (FMI) y el Banco Mundial (BM)
propugnaron las medidas sintetizadas en el Consenso de Washington. La IED se convirtio
en una de las principales fuentes de financiamiento de los paises que al verse envueltos en

grandes deudas empezaron a dejar una mayor participacion al capital extranjero.

Esto se puede ver de mejor manera en el cuadro 3 y grafico 5, ahi es posible observar que
en la década de los ochenta, la IED se mantiene en un nivel casi neutro, con ligeras
variaciones, pero sin registrar cambios notables. Es a partir de la década de los noventa que
se puede registrar un cambio de tendencia sobre todo muy marcado en el caso de Brasil
seguido por Argentina y México. Los demas paises incluidos no presentan saltos
cualitativamente significativos, pero si muestran una tendencia al alza. Esto se explica
principalmente porque tanto Argentina, Brasil y México son las economias de mayor
desarrollo de la region, pero sobre todo porque ellos eran los que tenian un aparato

industrial resultante del periodo anterior a la apertura de sus economias.

Pero no debemos caer en interpretaciones ingenuas, esto no llevd a un mejor desempefio

econdmico ni social. Por su misma naturaleza, ya que busca el acceso a recursos naturales,
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mano de obra de bajo coste y acceso a mercados en crecimiento, la IED contiene una
incoherencia con lo postulado por el discurso neoliberal, en donde se exalta el potencial de
generar empleo, aumentar la productividad, transferir conocimientos especializados y
tecnologias. Dicha contradiccion es evidente, que incluso, y realizando una autocritica, la
secretaria de la CEPAL, Alicia Barcena, llegd a afirmar: ‘Se ha vuelto un mantra decir que
la IED es importante porque va a generar empleo y que va a hacer participe a la poblacion
de los frutos del crecimiento’ (Citado en Gonzalez, (2014). La experiencia demuestra que
esto no concuerda tampoco con la realidad, ya que, por ejemplo, en Pert, la
reestructuracion del sector de la telefonia en pro de la privatizacion y entrega a empresas

extranjeras, llevo al despido de 9, 000 trabajadores entre 1994 y 2001.

Al contrario de lo que se postula, la empresa transnacional concentra y domina el desarrollo
tecnoldgico. Ella decide si transfiere o no, via licencias u otros procedimientos, la
tecnologia adquirida durante el proceso de investigacion que se realiza en los centros. Sin
duda, limita y condiciona los equipos e insumos que ella utiliza con el fin de evitar que se
usen como medio de competencia en el mercado mundial. Lo que queda para los paises
receptores de sus inversiones, paises dependientes, es la utilizacion muchas veces de
tecnologia ya superada en las casas matrices afectando con ello la produccién interna, lo
cual es claro, no les interesa. Lo que hacen no es otra cosa que la generacion de ganancias

extraordinarias por medio de ventajas tecnologicas.

Destacamos esto en nuestra tesis porque es vital comprender la importancia que ha
adquirido en las ultimas décadas la empresa transnacional. Esto porque sera lo que defina el

caracter de la dependencia.
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Cuadro 3. Evolucion de la IED en paises seleccionados, 1980-2000
(Millones de dolares)

Pais/Afio 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992

1993 1994

1995 1996 1997 1998 1999

Argentina 678 837 227 185 268 919 574 -19 1,147 1,028 1,836 2,439 4,431

Brasil 1,911 2,520 2,910 1,609 1,594 1,441 345 1,169 2,804 1,131
Chile 213 383 401 135 78 144 316 891 968 1,284
Colombia 157 265 366 618 584 1,023 674 319 203 576

Meéxico 2,090 3,078 1,901 2,192 1,542 1,984 2,036 1,184 2,011 2,785 2,549 4,742 4,393

989 1,103 2,061
661 823 936
500 457 729

2,793 3,635
1,292 3,072
1,034 2,582
959 1,447
4,389 10,973

5,609 6,949 9,160 7,291 23,988 10,418
4,859 11,200 19,650 31,913 28,576 32,779

2,957 4,815 5,271 4,628 8,761
968 3,112 5,562 2,829 1,508

9,526 9,186 12,830 12,757 13,881 18,312

Fuente: Elaboracion propia con datos de CEPALSTAT (2016)

Grafico S. Evolucion de la IED en paises seleccionados, 1980-2000
(Millones de dolares)
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Como hemos visto las ultimas 4 décadas del siglo XX han visto incrementar los flujos
de comercio y los de inversiones. Pero, lo que queremos recalcar es la articulacion
global de los esfuerzos productivos en distintas partes del mundo, es decir, una NDIT en
manufactura, agricultura, tecnologia, etc. Y es vital porque es de esta NDIT que se
derivaran las posiciones centrales y periféricas en la que se insertaran los paises a nivel

global.

1.5 Centro y periferia: discusion latente.

Es imposible dejar de hablar de centro y periferia en la etapa actual del capitalismo a
pesar de que existan voces argumentando que tal distincion se ha desdibujado (Kearney,

1995).

Tal vez esto se deba a que su consideracion parta del hecho de que, en efecto, los
intercambios comerciales han evolucionado tornando con ello un poco dificil realizar
una caracterizacion de centro y periferia, especialmente en las ultimas décadas. Peinado
(2011) sefiala con justa razon que aquella vieja concepcion centro/periferia en donde los
paises periféricos/dependientes se caracterizarian por sus exportaciones basadas en
materias primas ya no opera en la globalizacion, sobre todo en un contexto donde las
exportaciones manufactureras van aumentando en los llamados ‘“nuevos paises
industriales”. A esta vision €l la bautiza como “comercialista” debido a su énfasis en el

contenido de comercio exterior.

De primer momento pareciera que aquella opinion representante nada mas de la idea
que esta en contra de la vision centro/periferia tendrian razon al afirmar que ya no existe
ese mundo dependiente/periférico, y en cambio lo que existe ahora es un mundo en
igualdad de condiciones “interdependiente”. La evidencia a favor que sustenta sus
opiniones, a saber, que el contenido de productos manufacturados en las exportaciones
de aquellos paises otrora ‘“subdesarrollados” no permite calificar ni considerarlos
“periféricos” o “dependientes” en el sentido clasico de la palabra. Pero ello no sucede
para todos, por ejemplo, la mayor parte de las relaciones entre economias
latinoamericanas con China se encuentran dominadas por ese esquema de proveedores
de bienes primarios. Lo mismo sucede si consideramos a Africa de donde China obtiene

productos como el petroleo, asi lo sefiala Salama (2014: 9)
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las provenientes de Africa y de América Latina se concentran en materias
primas, mientras que las exportaciones de China se componen principalmente de
productos manufacturados. Asi, se identifica una vez més la antigua
especializacion internacional, fuente de relaciones de dominacion.

Sin embargo, como bien apuntan Osorio (2009) y Peinado (ibid), si hacemos énfasis en
el como se produce, ese es el lugar en donde hay que enfocar toda nuestra atencion, y es
alli donde la teoria de la dependencia cobra toda su vigencia, sobre todo en su vertiente
marxista.?> Al superar la visién “comercialista” podemos darnos cuenta e incluso
aceptar que la estructura comercial de algunos paises dependientes va cambiando e
incluso abandonan a primera vista el cldsico patrén de productores de materias primas,

pero como hemos visto esto ultimo debe ser abordado ya en casos especificos.

Resultado de esta vision que creia superados los escollos del subdesarrollo y basado
sobre todo en el éxito de los tigres asidticos se procedid a hacer recomendaciones de
politica econdmica en todo el mundo. Debemos de hacernos bastantes cuestionamientos
ante este supuesto mejoramiento de las condiciones periféricos/dependientes. Tales
avances no se han traducido en una transformacion de las condiciones “clasicas” de
pobreza que le es inherente a una economia dependiente. Tal como muestra el cuadro 4,
el centro sigue concentrando la riqueza — ;y eso no es ya de entrada condicidn suficiente
para rechazar dicha superacion de la TMD? —, si bien es cierto la concentracion ha
tenido una reduccion pues de tener en 1975 el 72.2% de la participacion en el PIB
mundial, pasé a 61.4% en 2000, sigue manteniendo mas del 50%. Cosa contraria, la
periferia se mantiene por debajo del 40% cuyo principal destino estd contenido en Asia.
Por otro lado, el PIB per capita se encuentra practicamente estancado alrededor del

10%.

2 Es la TMD la tGinica que se pregunta en ese sentido y se dirige hacia el andlisis de la base econdomica
mientras que las demas escuelas se dirigen sea a la superestructura, es decir, a una explicacion politica o
cultural de la dependencia, a su vez otras escuelas lo enfocan desde el aspecto de la circulacion
puramente como la CEPAL.
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Cuadro 4. Participacion en el PIB Mundial
(precios constantes de 1995)

1975 1980 1990 2000
Mundo 100 100 100 100
Centro 72.2 70.7 67.0 61.4
Periferia* 27.8 293 32.1 38.6
América Periférica 9.8 10.3 8.4 8.3
América Andina 1.9 1.9 1.6 1.4
Caribe 0.1 0.1 0.1 0.1
Cono Sur 5.1 5.6 4.4 4.4
Meéxico y Centroamérica 2.4 2.8 2.4 2.4
Asia y Oceania 11.0 11.9 17.0 24.0
Asia del Este y Pacifico 2.4 2.8 34 3.7
Sur de Asia 4.4 4.4 5.6 6.6
China 3.2 3.5 6.1 11.3
Tigres 1.0 1.2 1.9 2.5
Eurafrica 7.3 7.1 6.7 6.3
Africa Subsahariana 2.6 2.5 2.1 1.9
Aria y Europa central 1.5 1.4 1.6 1.5
Oriente Medio y Norte de Africa 3.2 3.2 3.0 3.0

*El autor considera periferia a todos los paises excepto los miembros originarios de la OCDE
(Europa Occidental, Australia, Nueva Zelanda y Japén).
Fuente: (Arceo, 2005: 33)

Cuadro 5. PIB percapita en porcentaje del PIB percapita del centro
(paridad de poder de compra y dolares de 1995)

1975 1980 1990 2000
Mundo 29.6 28.6 26.5 27.1
Centro 100 100 100 100
Periferia* 10.5 10.5 10.4 12.5
América Periférica 31.5 31.1 23.6 23.2
América Andina 29.3 26.9 19.8 17.7
Caribe 25.5 22.5 18.7 17.4
Cono Sur 33.8 35 253 25.7
México y Centroamérica 29.2 31.2 23.7 23.6
Asia y Oceania 5.6 5.8 7.6 11
Asia del Este y Pacifico 10.3 11.4 12.6 13.6
Sur de Asia 5.7 5.3 59 6.9
China 3.5 3.8 6.3 12.4
Tigres 242 28.8 44 58.5
Eurafrica 18.5 16.6 13 11.7
Africa Subsahariana 12.1 10.6 7.5 6.1
Aria 'y Europa central 30.3 28 27.5 27.1
Oriente Medio y Norte de Africa 24.6 22.4 17.4 16.8

*El autor considera periferia a todos los paises excepto los miembros originarios de la OCDE (Europa
Occidental, Australia, Nueva Zelanda y Japon).
Fuente: (Arceo, 2005: 34)
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El éxito relativo alcanzado por los Nuevos Paises Industrializados (NPI) supuestamente
otorgaria veracidad a la tesis del mercado, ya que en ellos las tasas de crecimiento del
PIB fueron mayores a afos anteriores permitiendo considerar que en efecto, es posible
el crecimiento dentro del capitalismo y con ello alcanzar el desarrollo. Cuestionaba sin
duda las ideas acerca de la estructura centro periferia y de la dependencia. Pero, Peinado
(2000) recalca que con todo siguen siendo periferia o, mejor dicho, se deberia empezar a
considerar la categoria “semiperiferia” en la cual se englobaran a todos aquellos paises
que, si bien no encajan como productores de bienes primarios, tampoco son centros,
debido a que no controlan la produccion sino son meros participantes. En nuestra
opinién ambos son dependientes ya que participan de la valorizacion de los centros

capitalistas y se encuentran sometidos a una jerarquia que les es externa.

Esta dualidad existente en los paises dependientes representa mas bien dos casos de
integracion a la economia mundial. El primero, bastante conocido es el viejo esquema
Centro/Periferia basado en recursos naturales del cual existen hoy todavia paises que se
encuentran bajo €1, y el otro, llamado “semiperiferia” pero que en realidad responde a lo
que en la literatura en inglés se ha llamada “International Fragmentation of Production
(IFP)” y en espafiol “deslocalizacion productiva”, ambos términos aluden a la
segmentacion y traslado de fases de la produccion desde los paises centrales hacia los
dependientes, siempre manteniendo perfiles de ensamblaje o de industrias con bajo

valor agregado. En la siguiente seccion, nos acercaremos mas al fendémeno.

1.6 Nueva division internacional del trabajo.

Frobel, Henrichs y Kreye (1978) identificaban a finales de los setenta la transferencia de
procesos productivos a otras partes del mundo, en especial a los paises
subdesarrollados. Insistian que este proceso deberia interpretarse como una
consecuencia del desarrollo historico de la economia mundial capitalista y no como

resultado de una politica econdémica del momento.

Entre los factores que facilitaron dicho cambio, en primer lugar, fue la aparicion de una
reserva mundial de trabajadores debido a la destruccion de la agricultura tradicional que

estaba sucediendo, sobre todo en naciones de tercer mundo. A su vez, la particularidad
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de que los salarios en estos paises eran mucho menores que en los paises de origen daba
mayor atraccion a la inversion. Otro factor que estaba en juego era la jornada laboral,
mucho mds extensa en estos paises, y, ademds, con una semana laboral més larga. A eso
se anadia que los contratos existentes en naciones pobres se podian evadir de manera
sencilla, o en su defecto ni siquiera existian, con ello la fuerza de trabajo no tenia poder
de negociacion y por lo tanto podia ser reemplazada de manera constante generando un

ejéreito de reserva en constante expansion.

Posteriormente, la UNCTAD (1999) también reconoceria el proceso y sefialaria tres

elementos clave dentro de los cambios en el contexto global del desarrollo.

1) La creacion y difusion del conocimiento, no sélo entendido como conocimiento
técnico (investigacion, disefio, ingenieria de procesos) sino también como
organizacion y administracion,

2) El acortamiento de las distancias derivado del progreso en el transporte y las
comunicaciones se manifiestan en una mayor presion competitiva llevando a las
empresas a una reestructuracion vy,

3) Cambios en las politicas y actitudes ya que muchos paises se han orientado hacia el
modelo de mercado, por ejemplo, si en el pasado las empresas trasnacionales eran
vistas como parte del problema en el presente son tomadas como parte de la

solucion.?*

En efecto, los avances tecnologicos y abaratamiento de los transportes permitieron por
primera vez la localizacién de plantas industriales en otros paises a un menor costo.
Pero lo que trasladaron no fue el proceso completo de produccion sino partes del
mismo. En otras palabras, segmentaron los procesos productivos en sectores como el
textil, confeccion, electronica, automotriz, calzado y juguetes (Fernandez-Otheo,
Labrador y Myro, 2007). La direccion de las plantas, el control del proceso productivo
se realiza desde las casas matrices derivado del progreso de las telecomunicaciones
haciendo posible saltar la ubicacion y la distancia geografica como nunca en la historia.

Lo que se deja a las naciones dependientes es simplemente tareas de ensamblaje, pero

2% La UNCTAD no tiene reparos en mencionar que la apertura forma parte de los programas
condicionados de ajuste promovidos por el Fondo Monetario Internacional (FMI) y del Banco Mundial
(BM) y que son promovidos por la ayuda internacional (1999:152). A su vez, la importancia de esta
reestructuracion productiva a nivel mundial tiene como consecuencia que dichas inversiones sean
consideradas cruciales para el desarrollo.
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no de disefio, ni tampoco de investigacion y desarrollo (ID); dichas tareas son las que
generan mayor valor y no son compartidas ni transferidas, sino que se retienen en
lugares geograficos bien definidos, lo que explica la alta concentracion del ingreso en
unos paises en detrimento de otros. En los paises dependientes, al contrario, la
caracteristica es la coexistencia de empresas muchas veces subsidiarias de grandes
compafiias extranjeras en un esquema de sub-contratatacion, es decir, se vuelven los
talleres de la produccion mundial. Derivado de tal situacion en la fragmentacion, las
cadenas productivas internas de los paises dependientes se destruyen ya que las
empresas trasnacionales traen de fuera mucho de los componentes dejando de lado
componentes nacionales. Con ello el consumo interno tampoco tiene un papel
preponderante en la realizacion de la mercancia porque es el mercado mundial en donde
se logran las ventas y los beneficios, por ejemplo, para el 2008, el 48% del ingreso de
las 500 compaiiias estadunidenses mas importantes provenian del exterior (De la fuente,

2012).

Este fendmeno se da en el marco de una competencia monopolistica creciente, las
empresas capitalistas de caracter transnacional tienen que invertir grandes cantidades de
recursos en innovacion y generacion de conocimiento puesto que la obsolescencia
también es un factor importante, por ejemplo, entre 25 y 30% de los bienes de capital se
vuelven obsoletos con cada generacion nueva de semiconductores (Minian, 2009b).
Esto da como resultado la necesidad de concentrar las tareas y no ceder los elementos

basicos, ya que si lo hicieran no podrian mantener su hegemonia global.

Esta fragmentacion es considerada el pilar de la globalizacion (Puyana y Romero, 2005;
Arndt y Kierzkowski, 2001). Una de las caracteristicas importantes es que permite
entender la vinculacion de las naciones en el contexto actual y el cardcter del comercio
internacional que ha dejado de expresarse en términos de productos finales y ahora ha

pasado a manejarse en productos intermedios.

Es en este marco que puede entenderse que desde mediados de los ochenta, junto a las
reformas orientadas hacia el mercado, muchas naciones en todas las regiones y que
anteriormente mantenian restricciones y controles sobre la inversidon extranjera directa
realizaron cambios a favor de ella (véase cuadro 6). Por ejemplo, en 1998, 60 paises
introdujeron algin cambio en sus regulaciones sobre la inversion extranjera, y entre

todos realizaron 136 cambios favorables, pero s6lo 9 cambios no favorables.
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Cuadro 6. Cambios en la regulacién nacional, 1991-1998.

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998

Numero de paises que introdujeron cambios 35 43 57 49 64 65 76 60
en las regulaciones a la inversion extranjera

Namero de cambios en la regulacion 80 79 101 108 106 98 135 136
favorables a la inversion extranjera®

Numero de cambios en la regulacion no 2 - 1 2 6 16 16 9
favorables a la inversién extranjera®

Incluyen cambios hacia el fortalecimiento del mercado, asi como el incremento de incentivos

®Incluyen cambios dirigidos hacia el control y reduccién de incentivos

Fuente: Elaboracion propia con datos de UNCTAD (1999)

La apertura de los mercados cred oportunidades geograficas para las empresas
transnacionales pues brindaron acceso a recursos tangibles e intangibles. Las firmas
tienen un abanico de posibilidades (Inversién, comercio, subcontratacion, franquicias y

otros).

En el caso del mundo del trabajo, al descomponer los procesos productivos fue posible
adiestrar a la fuerza de trabajo no capacitada en términos de menor tiempo ya que sélo
tiene que realizar operaciones fragmentadas. Con ello, se puede sustituir a los
trabajadores capacitados con altos salarios, por otros con poca capacitacion y a un pago
mucho menor. De hecho, el costo laboral es uno de los elementos més importantes que
explican la fragmentacion, claro, ello no deja de lado los demas factores como los
recursos naturales o una politica econémica favorable como elementos a considerar. Por
ejemplo, en el estudio realizado por Gorg y Geishecker (2004) quienes utilizan técnica
econométrica, encuentran que la variable “salario”, es sumamente significativa para
explicar la fragmentacion. Encuentran también que los salarios mdas altos se ven
beneficiados por el fendmeno. ;Esto contradice entonces lo dicho hasta ahora sobre que
el salario mas bajo es un atractivo para la deslocalizacion? Creemos que no, mas bien
son dos caras del mismo proceso. Un salario mas alto significa (no en todos los casos),
una fuerza de trabajo con mas capacidades y mayor formacion que la fuerza de trabajo
promedio. Pero una fuerza de trabajo con ese nivel no se encuentra en todos lados, al
contrario, también es evidente que a nivel mundial existe una disparidad en el nivel de
desarrollo de la clase trabajadora. Y ello nos sefiala la existencia de trabajadores con

nivel arriba del promedio, y que también estan ubicados en areas geograficas definidas,
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el resultado es que el centro y la periferia se ven reforzados y la lucha de la clase
trabajadora se torna irremediablemente internacional. Ello nos da idea del por qué el
factor trabajo es el tnico que no se ha “liberalizado” como el comercio o el flujo de
inversiones. También, nos muestra la apuesta que se da en los paises dependientes por

la educacion como un intento de escalar en los procesos productivos.

Cabe mencionar que existen distintas divergencias entre los autores que analizan el
proceso de fragmentacion y relocalizacion de la produccion. Por ejemplo, para Minian
(2009a) los elementos que explicarian este proceso son a) aumentos en los costos de
produccion, b) avances tecnoldgicos que redujeron los costos en las transacciones
internacionales y c¢) correspondencia entre la organizacion de las corporaciones
multinacionales y las estrategias de los paises emergentes. Pero ello olvida el hecho de
la acumulacion capitalista y la crisis de los afios setenta que para nosotros es el
elemento central que explica los cambios aqui explicados. Sin embargo, este tipo de
analisis nos sirve de ejemplo, en tanto nos muestra que no se toma en cuenta la
perspectiva de la acumulacion capitalista. Es decir, no estan considerados los elementos
estructurales del fendmeno y por ello pareciera que la tendencia del ultimo cuarto del
siglo XX aparecié de la nada, o se vincula solamente con un factor, como el cambio

tecnologico.

1.7 Conclusiones al primer capitulo.

Como conclusiones de este primer capitulo tenemos que la crisis de los 70 se debid al
agotamiento del modelo de acumulacion capitalista sostenido hasta el momento y no del
fallo de las politicas keynesianas. La TG, indicador que expresa mejor este hecho
muestra una tendencia decreciente para los paises centrales y segun Maito (2014)
también para los periféricos. Algunos autores sefialan este hecho como punto de

quiebre, pero enfatizan solo una dimension del neoliberalismo, la de politica econémica.

El advenimiento del neo-liberalismo en el mundo no fue sino la respuesta para
contrarrestar la caida en la TG. En concordancia con ello, y debido a una serie de
factores como el mejoramiento de las telecomunicaciones y el abaratamiento de los
costos de transporte, las empresas trasnacionales comenzaron a transferir partes del

proceso de produccion a otros paises con menores costos salariales y politicas
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favorables a la IED. Esto no es otra cosa que una Nueva Division Internacional del

Trabajo que sugiere nuevas formas de dependencia.

Para algunos paises la forma en que lograron insertarse sugiere la aparente superacion
del esquema de proveedor de materias primas. Pero ello no es asi en cuanto a que el
control y las actividades de alta generacion de valor se encuentran fuera del alcance de
los paises pobres. Ello, denota la necesidad de estudiar el desenvolvimiento de cada

caso especifico para observar su insercion en el mercado mundial.

El objetivo del siguiente capitulo es observar la transicion del modelo de sustitucion de

importaciones hacia el modelo guiado por las exportaciones en México.
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Capitulo 2. La transicion en México hacia un nuevo patron de acumulacion: De la
sustitucion de importaciones al patron de especializacion productiva.

Después de haber analizado en lineas generales los cambios en el capitalismo mundial
pasamos ahora a observar la transicion que se hizo en México hacia lo que seria un
nuevo patron de reproduccion de capital. El anterior seria lo que la historiografia
econdmica tradicional denomind como el modelo de sustitucion de importaciones (ISI).
Dicho modelo entraria en crisis en la década de los ochenta, y es en esa década donde se
estarian realizando las reformas necesarias para la entrada en funcionamiento del nuevo

cuya base es el sector externo.

Por ello este capitulo hace un recuento de lo que significé la ISI para América Latina y
en especial para México, posteriormente la mirada se dirigira hacia la crisis del modelo,
y, por ultimo, nos enfocaremos hacia las politicas econdmicas que se tomaron y que
desembocaron en una nueva estructura econémica. La intencidon entonces es dar una
mirada panoramica sobre el funcionamiento y el agotamiento del modelo ISI para ver

los cauces que toma la economia mexicana en la década de los 80.

2.1 El modelo de industrializacion por sustitucion de importaciones.

Derivado de la crisis de 1930 y su impacto a nivel mundial, la mayoria de economias
latinoamericanas se volcaron al desarrollo de una industria propia y con ello el aumento
de la importancia del mercado interno. Por ejemplo, para México en 1940 cerca de dos
tercios de la poblacion dependia de la agricultura (Valle, 2011). Bambirra (1999: 42)

observara en su momento que el contexto mundial:

...se agudizard cuando, debido a coyunturas internacionales como las generadas
por la guerra europea del 14 al 18, por la crisis del capitalismo mundial que
empieza en el 29, y posteriormente, por la Segunda Guerra Mundial, que
empieza en el 39, se generan estimulos a la instalacion de nuevas industrias a
través del proceso de sustitucion de importaciones.

En ese momento, en el plano tedrico, el estructuralismo latinoamericano fue la
concrecion de los intereses de la incipiente clase industrial burguesa, pues necesitaba de

una politica econémica desde el Estado que promoviera la industrializacion. Como

38



reconoce FitzGerald (1998), la teoria estructuralista surge de la experiencia de los
distintos gobiernos latinoamericanos que, al ver desplomarse sus importaciones,
comenzaron a tomar medidas para responder al choque externo. Tedricamente, con el
paso del tiempo se daria una expansiéon manufacturera basada en los mercados internos
para posteriormente continuar con exportaciones de productos de uso intensivo en mano
de obra. La raiz de esta idea seria el papel que en el momento tenia Estados Unidos
como proveedor estratégico en la Segunda Guerra Mundial. Sin embargo, cuando se
bloqueo la creacion de la Organizacion Mundial del Comercio y se alzaron las barreras
proteccionistas en Estados Unidos en la conferencia de la Habana en 1947, esa

estrategia parecia perder significado.

Las principales justificaciones para la industrializacion sustitutiva se empezaron a
plantear entonces en tres planos. Primero, como una restriccion externa al crecimiento
derivado de la caida en la relacién de precios del intercambio para los productos
primarios y también las barreras al acceso a los mercados para las manufacturas.
Segundo, la necesidad social de crear empleo suficiente que absorbiera la fuerza de
trabajo en constante crecimiento. Y tercero, la industrializaciéon por medio del Estado
fue vista como la tnica forma de generar progreso econémico en un menor tiempo. En
conjunto eran las consideraciones que llevaron a la formulacién de politicas que
buscaban la transformacion de América Latina, ‘era la formula para superar la pobreza y

revertir la distancia creciente entre el centro y la periferia (Bielschowsky, 2009: 175).

La TMD también lo analizard y observara sus limites.”®> En concreto, siguiendo la
periodizacion propuesta en nuestro marco teorico, este periodo lo llamaran “patron de
industrializacion diversificada™ (Osorio, 2009; Sotelo, 2014b). De ahora en adelante nos

referiremos a ¢l de esa forma.

2.2 El patron de industrializacion diversificada en México.

Uno de los elementos centrales del periodo fue el proteccionismo como politica publica

desde el Estado. Existia, por ejemplo, una fuerte regulaciéon sobre las inversiones

25 Hablando sobre el estructuralismo el mismo Marini (1994: 141) diria: ‘La verdad, es que captando
correctamente el fendmeno [...] lo interpretaba mal’.
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extranjeras que las limitaban hacia ciertos sectores. Otras las obligaban a asociarse con
el capital nacional y sélo les permitian el acceso del 10% al 49% en ciertas ramas
(Herrera, Vazquez y Escobedo, 2014). Otros elementos de la politica econdmica fueron,
limitaciones a las importaciones, exigencia de contenido nacional para la produccion,
estimulos a la inversion productiva. En México, la tasa arancelaria fue de las menores
de la region trasladando la proteccion a otros instrumentos como las cuotas de
importacién. Aun asi, las tasas que se mantenian eran altas, cercanas al 60% en
promedio, superando a la Comunidad Economica Europea (CEE) en la que para el

momento eran de 13% en promedio (Bulmer-Thomas, 1998).

La idea con ello era reducir la dependencia externa, sobre todo, a lo que atafie en
importaciones de bienes de consumo y de capital. De tal forma que de 1950 a 1972, las
importaciones tuvieron una tendencia a la baja. En efecto, operaba la sustitucion de
importaciones (véase grafico 1). En esa politica el fin era proteger el desarrollo de una

industria nacional y de una burguesia dependiente.

Grafico 1. Importaciones totales de México, 1950-1990
(% con respecto al PIB)

19 -
17

15

11/\/\ /

Fuente: Elaboracion propia con datos del INEGI (2000).
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Entre 1940 y 1980, la transformacién de la economia y la sociedad fue notable. La
economia mexicana creci6 en ese periodo a un ritmo de 6.4% anual y el PIB per capita a
3.2% al afio. La industria manufacturera se convirti6 en motor del crecimiento
registrando entre 1945 una tasa de incremento del 7.4% al afio, incluso, para el periodo

1957-1970 se acelero pues crecid a razon de 8.9% anual (Moreno Brid y Ros, 2004).

El cuadro 1 nos da una idea de la importancia que llego a tener el sector industrial si lo
observamos en términos de empleo. En la década de los sesenta y setenta, este llega a
aumentar sobre todo en detrimento de las actividades agricolas. El sector agricola
funcioné como proveedor de esa fuerza de trabajo que se necesitaba ante la expansion
industrial del momento y como medio de obtencion de divisas del exterior. El sector
terciario tiene un crecimiento importante sobre todo resultado del crecimiento de los
transportes, las tareas del gobierno y otros elementos considerados en esa clasificacion

pero que son propios al crecimiento industrial del periodo.

Cuadro 1. Distribucion del empleo en México por sectores de la economia, 1950-
1980
(% del empleo total)

Sector/Década 1950 1960 1970 1980
Primario 58 54 39 26
Secundario 16 19 23 21
Terciario 21 26 32 24

Fuente: Elaboracion propia con datos del INEGI (2000).

De pais agrario, México se transformd en una sociedad incipientemente industrial. La
poblacién se expandid notablemente en las zonas urbanas. La tasa de alfabetizacion se
duplico debido al aumento en la escolaridad. La esperanza de vida también se modificod
mejorando notablemente, pues en 1930 esta era de 33 afios pasando a ser de 65 afios
para 1980. A pesar de ello, la distribucion del crecimiento no fue equitativa, al final del
periodo, 20% de la poblacion percibia méas del 50% del ingreso disponible y en algunas
mediciones el 63% vivia en pobreza (Hernandez, 1990). Los problemas de pobreza y

desigualdad siguieron siendo persistentes. Al respecto sobre el periodo concluiria Angus
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Maddison que, ‘México es un pais de profunda desigualdad’ (citado en Guillen, 2013:
38).

Con todo y las regulaciones existentes, las politicas proteccionistas fueron aprovechadas
por empresas transnacionales que se beneficiaron de la proteccion y terminaron por
liderar el proceso de acumulacion de capital y la industrializacion. Célculos situaban en
35% la participacion de empresas extranjeras en la produccion industrial a inicios de
1970; ademas, el capital extranjero se concentraba en las ramas mas dindmicas de la

economia mexicana (Fajnzylber y Martinez, 1976).

Esto ocurri6 debido a que el sector privado nacional carecia de las tecnologias
requeridas para actividades industriales avanzadas, sobre todo, aquellas que permitirian
avanzar al patron de industrializacion a la produccion de bienes de consumo duradero,

bienes intermedios y de capital.

El gobierno por su parte, habia reservado muchos sectores como la banca, el petréleo,
los seguros y transportes al capital nacional. Pero, alentd a las empresas transnacionales
a invertir en las manufacturas, situacion que se complico al principio por los rencores
heredados de la nacionalizacion del petrdleo en 1938. Por otro lado, La ley para
promover la inversion nacional y regular la inversion extranjera publicada en 1973 era
bastante vaga, pues si bien existia un tope de 49% como regla general, se podia ir mas
alla de este monto. Incluso, las empresas maquiladoras podian constituirse hasta con un

100% de capital extranjero (Garcia, 1979).

Estas empresas extranjeras, eran en su mayoria de capital estadunidense, 170 para 1970.
Fueron invitadas principalmente por la tecnologia que poseian y la habilidad de
mercadotecnia y acceso al financiamiento. Todo ello, sin reducir la intervencion del

Estado.

La industrializacidén se convirtié entonces en un arma de doble filo y caballo de Troya
de las empresas transnacionales que abordaron la economia nacional, sobre todo porque
era un mercado cautivo con atractivas tasas de ganancia. Las altas tasas y cuotas de
importacion impedian la entrada de productos del exterior, pero a la vez, protegian a los
inversores extranjeros que ya habian logrado penetrar en la economia. Las industrias en
las que se concentraron fueron la industria quimica, productos de caucho, tabacalera,

maquinaria no eléctrica, equipo de transporte y maquinaria eléctrica (Garcia, ibid). Un
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elemento a destacar es que fueron incapaces de generar volimenes significativos de
exportaciones. Las filiales que operaban en el sector manufacturero mexicano
exportaban sélo entre el 10% y 11% de lo que producian (Carillo, Mortimore y Alonso,
1998). En otras palabras, tuvieron el mismo comportamiento de las empresas nacionales
al no generar una base competitiva interna, ni tampoco un encadenamiento al interior, y

basarse mas en la bisqueda de rentas que proporcionaba el proteccionismo.

Los datos disponibles sobre ingresos y egresos de la IED muestran que, a pesar de no
tener una vocacion exportadora, si obtenian ganancias significativas. El cuadro 2
muestra la tendencia de la época hasta 1976, afio en que se entra en una recesion y la

misma IED se ve afectada por este suceso.

Cuadro 2. Inversion extranjera directa en México por aiio, 1970-1976.
(millones de dolares)

EGRESOS Saldo. por
INGRESOS Intereses, . »P
. .. inversiones
Ao por nuevas  dividendos .
. . extranjeras
inversiones y otros :
directas
pagos
1970 196.6 345.8 -149.2
1971 196.1 381.1 -185.0
1972 214.9 451.6 -236.7
1973 286.9 528.4 -241.5
1974 362.2 633.7 -271.5
1975 362.3 699.0 -336.7
1976 330.6 681.6 -351.0
Total 1949.6 3721.2 -1771.6

Fuente: Elaboracion propia con datos Garcia (1979).

Todo ello fortalecia los mecanismos de la dependencia que se trataron de superar con la
industrializacion, pero que al final no se logré realizar. En realidad, ‘... las barreras
proteccionistas, que fueron originalmente creadas para defender los intereses de las
industrias nacionales, se vuelvan en favor de los intereses de las sucursales extranjeras

[...] y frustran las posibilidades de desarrollo auténomo’ (Bambirra, op. cit.: 104).

En opiniéon de Sotelo (2014), la industrializacion sell6 la dependencia estructural al

quedar subordinada a la economia norteamericana en el caso mexicano. A pesar de los
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logros y los relativos éxitos, en el pais no se logr6 erradicar la dependencia y el atraso

econdmico derivado de esa condicion.

2.3 Crisis del patron de industrializacion diversificada.

La crisis de este patron en su momento fue identificada bajo diferentes perspectivas que
le otorgaron elementos particulares, algunas penetraron mas que otras en su analisis del
fenomeno. Entre ellas, destacan, aunque no optemos por ella como forma de
explicacion, la que ligoé el agotamiento simplemente a un mal manejo de la politica

macroeconoémica del Estado (Aspe, 1993; Lustig, 1994)

Tales opiniones sostenian que se habia otorgado un excesivo proteccionismo y en
consecuencia un mal manejo de la politica fiscal y monetaria, lugar donde se ponen el
acento, expresado en un continuo aumento de la deuda y varias devaluaciones.
También Villareal (1975), representante de la escuela estructuralista tiende a caer en
este tipo de interpretaciones. Lo que esta postura olvida es que el tipo de politica
econdmica que se lleve a cabo por el Estado se encuentra dentro de los limites de las
relaciones sociales de produccion histéricamente determinadas, y obedecen a ellas en

cuanto buscan mantener el proceso de reproduccion de capital.

Desde otra perspectiva, ligada a un marxismo tradicional. Se entendié que la crisis era
plena expresion de las contradicciones del sistema capitalista mexicano y el indicador
principal que lo mostraba, era la tasa de ganancia que iba en descenso (Aguilar, 1979).
Pero ello, tampoco nos da una idea clara en cuanto a que reduce todo a una sola
determinacion, que valga la pena decirlo, aunque es verdad dicha tendencia en el caso
mexicano (Maito, 2014 y Rivera, 1986 realizan calculos para México en esos afios)
tampoco logra captar los problemas y obstaculos propios que sufrid este patron de

acumulacion.?®

26 Las variables en Marx son mas que agregados puramente cuantitativos, expresan relaciones sociales y
. , . p' . .
sus conflictos. Asi, la tasa de ganancia g = —,, muestra que su aumento se realiza en detrimento de la

clase obrera. Al tratar de maximizarla, y al entrar en competencia con otros capitales (lucha entre
capitalistas) resulta la caida de la misma. Cuando se asume este proceso como dado, se deja de lado el
proceso de acumulacion mismo. Esto sin duda puede resultar en una critica a nuestra forma de proceder
en el capitulo 1, pero lo que alli nos interesaba destacar eran los resultados antes que las condiciones
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Por estas razones, nosotros preferimos la explicacion estructural de dicha crisis. La
entendemos como crisis del modelo de acumulacidon imperante en esos momentos, que
parte del analisis del analisis marxista, pero sin reducir la explicaciéon a un solo
determinante como lo hace aquel marxismo “mas tradicional”. Esto es importante ya
que existen estudios que corroboran aquellos elementos que contribuyeron a la crisis del
mismo son los relativos y los identifican dentro de la estructura productiva y el impacto
que tuvo sobre el comportamiento de la productividad laboral y la tasa de ganancia
(Molina y Zarate, 2009). En otras palabras, hay una clara determinacion entre diversos
factores. Como tampoco se trata en esta tesis de realizar un andlisis exhaustivo sobre el

periodo, tocaremos s6lo los puntos esenciales.

En las explicaciones estructurales para la crisis de este momento, se entiende que el
sector industrial era clave para modernizar la economia. Ello se realizd6 con base en
excedentes de fuerza de trabajo transferidos desde la agricultura a la industria. El
objetivo era la produccidn de bienes ligeros de escasa elaboracion. A partir de 1950, se
inicia lo que se considera, la segunda etapa de la industrializacién diversificada, pues
hasta ese momento los bienes de consumo habian logrado reducir las importaciones y
existian industrias de bajo capital y tecnologia ya establecidas. En efecto, los
coeficientes de importacion de las industrias de consumo final eran reducidos para ese
momento, cercanos al 9% (Cardenas, 2003). La protecciéon les permitid crecer y

desarrollarse.

La siguiente parte consistia en avanzar hacia la produccion de bienes duraderos,
intermedios y de capital. Todo esto por medio de la intervencion estatal que creaba
infraestructura y otorgaba incentivos fiscales y arancelarios. Sin embargo, no se logré
avanzar hacia esta fase del proceso. En realidad, la “industrializacién” alcanz6é con mas
rapidez a los bienes de consumo e intermedios que a los bienes de capital. Eso
evidenciaba que se trataba de una industrializacion limitada, superficial y sin vinculos

hacia atras.

Aun mas, no parecia estarse llevando a cabo la tarea mas dificil de la sustitucion de

importaciones, la relativa a la produccion de bienes de capital y de alta tecnologia. En

que las engendraron, por esa razoén no entramos en la discusion de la tasa de ganancia. Pero creimos
necesario puntualizar el aspecto en este momento.
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este plano, las empresas nacionales se dedicaban a la produccion de bienes de consumo
final e intermedio, mientras que las empresas extranjeras (como vimos) producian los
bienes manufacturados mas avanzados. Surgié con ello una dependencia de la

importacion de tecnologia la cual necesitaba grandes cantidades de recursos.

En este punto vale recordar el circuito de reproduccion de capital que expresa en

términos abstractos la dindmica de la acumulacion en la sociedad capitalista:

mp
D-M—..P.M'—-D’

ft

Al analizar la parte del ciclo D-mp se hace evidente que es necesaria la disponibilidad
de equivalente general para asegurar la reproduccion ampliada del capital. En otras
palabras, y haciendo un analisis de este momento historico, era necesario contar con
recursos financieros (ddlares) para garantizar la adquisicion de bienes de capital en el
exterior. Sobre todo, porque el proceso de industrializacion exigia un monto cada vez

mas grande de bienes de capital.

Tal situacion enfrentd varios problemas, en primer lugar, porque el sector agricola era
quien financiaba la entrada de divisas necesarias para la importacion de los bienes de
capital. Pero de 1940 a 1970 la estructura econdmica experimentd la pérdida del
dinamismo del sector primario, compensada en parte por el sector industrial. La
participacion en el PIB del sector agropecuario se redujo a 11.6% en 1970 (véase el
cuadro 3). La agricultura fue relegada a segundo plano tropezando con serias
dificultades para aumentar su produccion. Los factores que explican dicha situacion son
la tendencia adversa de los precios agricolas que experimentaron frente a los productos
manufacturados, y, la baja de su participaciéon en la inversion publica, que fue
reduciéndose gradualmente desde finales de los cuarenta hasta el final de los sesenta
con el fin de incrementar la inversion en industria, educacion, salud y proyectos de

urbanizacion.?” En otro frente, los precios de garantia otorgados a los productores para

27 Esta es por lo menos la version “aceptada” por Moreno y Ros (2004), por su parte, Romero (inédito)
sostiene que de 1940 hasta 1958, la inversion federal en agricultura fue de 17% en promedio y no sefiala
disminucion en ello. En su analisis sefiala que a partir de 1958 la industria se convierte en el sector mas
dinamico de la economia nacional. Ello se enmarca en el hecho histérico de que el desarrollo capitalista
supone la sujecion del campo por parte de la industria como medio de apuntalar la acumulacion. Asi lo
pone en evidencia la gran cantidad de fuerza de trabajo desplazada hacia las ciudades en ese momento,
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mantener los salarios bajos en las ciudades redujeron las ganancias del sector

desalentando la inversion (Cardenas, ibid).

Cuadro 3. Participacion y tasa de crecimiento por sector en la economia mexicana,
afos seleccionados

(porcentajes)
Sector/Periodo 1940 1950 1955 1960 1965 1970
Tasa de crecimiento promedio anual
Agropecuario 5.8 5.5 2.8 4.7 2.7 3.9
Manufactura 7.1 6.6 8.1 9.4 8.8 8.2
Servicios 5.1 6.1 6.4 6.9 6.7 6.5
Participacion de cada sector en el total nacional
Agropecuario 19.4 19.2 18.6 15.9 14.2 11.6
Manufactura 15.4 17.1 17.5 19.2 21.3 23.8
Servicios 55.5 54.3 54.4 54.9 54.4 53.9

Fuente: Elaboracion propia con datos de Dussel (1997).

La base de esta crisis se encontraba en el surgimiento de un déficit considerable (en la
superficie), resultado del patron de industrializacién diversificada (en la base). Como
tal, este patron de reproduccion de capital por su propia dindmica llevaba al
endeudamiento descartando con ello las ideas relativas a un “mal manejo” de la politica

macroecondémica como determinante de los problemas economicos.

Pero no solo el sector agricola experimentaba dificultades. También en el sector
manufacturero la estructura de capital daba sefiales de desintegracion en la acumulacion.
Pocas empresas podian hacer frente a una forma de produccion més tecnificada. Los
eslabonamientos industriales disminuyeron fuertemente. El sector industrial no
generaba eslabonamiento en ambos sentidos, convirtiéndose asi, en un creciente

importador de insumos intermedios y bienes de capital.

la provision de alimentos baratos y otros mecanismos mas, lo anterior explica de mejor manera la crisis
del campo mexicano pues su misma funcion llevd al no mejoramiento de las condiciones de produccion.
También habria que analizar la tipologia de la propiedad rural pues es clara la existencia de dos tipos, la
ejidal de bajo contenido tecnoldgico y, el sector empresario exportador. Ello nos permitiria analizar de
mejor manera la evolucion del campo mexicano, no obstante, nosotros no pretendemos llegar a tanto. A
pesar de ello, reconocemos que existe esa deuda intelectual por parte de la TMD para los problemas
agricolas, sobre todo este tema es crucial en el contexto actual en el cual muchos paises de América
Latina vuelven a realizar su insercion al mercado mundial bajo la exportacion de bienes primarios, para
una propuesta del tema véase Astarita (2011).
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Es por ello que, durante el ultimo periodo del patron, el aparato productivo estaba
desarticulado. Experimentaba otro obstaculo: la distribucion del ingreso, la cual siendo
caracteristico del patron de industrializacion diversificada limito el proceso mismo de

reproduccion de capital.

El ciclo del capital tiene que realizarse porque es la valorizacion del capital lo que
importan dentro del patron de reproduccion. La desigualdad y la creciente concentracion
del ingreso llevan a un divorcio entre la capacidad de produccion y la capacidad de
consumo. Esto incidird en la parte M’-D’ parte central que si no logra llevarse a cabo
conducird a la crisis. A eso hay que afadir que al usar una tecnologia importada
ahorradora de mano de obra se incidid en los salarios de manera negativa, asi, la
obtencion de beneficios se dio a través de un aumento de la productividad del trabajo y

una fuerte explotacion del trabajo.

Este problema de realizacion en algunos paises latinoamericanos fue combatido por la
via del Estado, la promocion de exportaciones, y las exportaciones de petrdleo. Pero en
general, la consecuencia fue la limitacion creciente del mercado interno como aliciente
al proceso de acumulacion. Guillen (1984) senala la existencia de diferentes esferas de
consumo, la “alta” esfera de los nuevos empleos creados, y la “baja”, esta ultima que
corresponde al consumo de las clases populares; su importancia radica en que, en
Meéxico, el aumento de la desigualdad salarial llevd, en ese momento, a que el proceso

completo de reproduccion de capital no se llevara a cabo.

Es por esa razon que se intentaron algunos puntos de reforma orientados al mercado
externo. El modelo no oper6 de forma pura pues en 1965 se introduciria el Programa de
Industrializacién Fronteriza que buscaba una orientacion hacia el mercado externo en
aquella zona. Pero en general no se aplico ninguna medida desde el sector publico ni el
privado para fortalecer el potencial exportador de la economia, Sin embargo, y a pesar
de estos intentos, este proceder no fue significativo en cuanto a que el contexto
favorecia, buscaba, y mantenia una estructura “hacia adentro”. El modelo era exitoso
(para algunos) y por ello los empresarios buscaron profundizarlo. A primera vista no se
veian debilidades porque la proteccion garantizaba ganancias. En aquellos casos donde
la iniciativa privada no mostré disposicion, el gobierno inicié el establecimiento de

muchas empresas para cubrir sectores estratégicos. Fueron creadas empresas
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paraestatales en los sectores eléctrico, siderurgico, petroquimico, de fertilizantes y
automotriz, todas con orientacion interna. La mayor parte de estos proyectos fue
financiada con deuda externa. Eso llevo a que las ganancias por exportaciéon, como
observamos, dependieran de la exportacion de productos primarios, principalmente
como medio para obtener divisas que se aplicaban en muchos casos para el pago de
importaciones en materia de algunos bienes intermedios y de capital, y en otros para el

establecimiento de mayores inversiones desde el sector publico.

En un contexto donde el patréon de reproduccion funcionaba en los términos antes
descritos, el Estado mexicano comenzo6 a explotar su capacidad de obtener créditos en
los mercados internacionales a partir de 1963 a tasas de interés “razonables” y con una
reputacion excelente como deudor. La dependencia financiera con respecto al exterior
aument6 y llevo a que el crecimiento de la economia fuera una funcion cada vez mas

directa del crédito externo.

El ano de 1976 es donde el patron de industrializacion diversificada toca a su fin. En
otras partes de Latinoamérica esto ya se empieza a notar y se comienzan a evaluar otras
politicas para enfrentar el agotamiento del mismo. En algunos, la situacion insostenible
da lugar a los golpes militares y la aplicacion de politicas econdmicas ortodoxas se
realiza por medios coercitivos (Guillen, 1997). Los experimentos neoliberales en Chile
son una muestra de ello y son los primeros en realizar a nivel mundial las doctrinas
monetaristas de libre mercado, es el incipiente neoliberalismo. Se empieza a ver que los
frutos del desarrollo por medio de una creciente industria no se trasladan a los sectores
sociales mas pobres y algunos economistas de la CEPAL empiezan a hablar de
estancamiento. Pues ‘el éxito relativo de la industrializacion no habia impedido que
aumentara considerablemente la pobreza urbana’ (Bielschowsky, ibid: 177). Estudios
como el de Furtado (1961) son los que van a predominar en el momento y que van a
popularizar la tesis de la imposibilidad del desarrollo; idea que se le atribuiria
posteriormente a la 7MD pero que no tenian nada que ver con ella, incluso el mismo

Marini la censuraria en una entrevista al decir:

(Qué tenemos nosotros ahi? Por un lado, la burguesia y los idedlogos burgueses
entrando al total pesimismo, a la negacion incluso de cualquier posibilidad de salida
para América Latina. Sin embargo, por otro lado, y paralelamente va surgiendo una
intelectualidad critica no vinculada a esos organismos que a plantear una critica mas
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radical al desarrollismo. El problema no es, dice, simplemente que el desarrollo no sea
posible o que no sea deseable; sino que el desarrollo capitalista en América Latina es
necesariamente un factor que profundiza y agrava las condiciones de dependencia
(Sotelo; 1990:54).

En cuanto a México, los limites también se empezaran a ver en la mitad de la década de
los setenta. En la ultima década del patrén-modelo, se intenta realizar una nueva
estrategia de desarrollo que resolviera el problema de la desigualdad. Este periodo
conocido como “el desarrollo compartido” segin la cual se trataria de repartir los
beneficios del crecimiento economico. No obstante, el sector privado no encontraria
viable esa idea y la expansion de la economia en esos afios se veria impulsada

exclusivamente por el gasto publico.

Hacia 1976, las presiones sobre la balanza de pagos obligaron al gobierno a depreciar el
peso. A pesar de los sintomas de agotamiento, no se hard mucho, esto debido al
descubrimiento de yacimientos petroleros, y el “oro negro que provey6” no hizo otra
cosa que permitir seguir financiando el déficit comercial. Incluso se inici6 un plan para
la industria. Todo ello con inversion desde el sector publico que poco a poco se
endeudaba mas para mantener a flote la situacion. En torno a ello, los intentos de
reformas tributarias fracasaron debido a la oposicion del sector privado. Para 1970 el
impuesto a la renta de las empresas representaba el 2.2% del PIB mientras que en 1976
solo habia avanzado hacia el 2.7% (Calzada, 1983). Debido a estos fracasos las finanzas

publicas dependieron cada vez mas de la deuda externa.

Hacia finales de los afios setenta la inflacion a pesar de haberse estabilizado, no mostro6
sefales de descenso. Los pagos por concepto de intereses aumentaban constantemente
debido a las fluctuaciones de las tasas de interés. La consecuencia de seguir con el
modelo de desarrollo fue una mayor dependencia del endeudamiento externo, y no se
veia de donde se obtendrian los recursos para financiar el crecimiento en el largo plazo.
El servicio de la deuda se increment6 debido a que solicitaron mas préstamos y al stibito
ascenso de las tasas de interés internacionales impulsadas por la politica
antiinflacionaria aplicada por la Reserva Federal de los Estados Unidos. En palabras de

Cueva (1990: 265-266):
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Se trataba de un reajuste global del sistema capitalista que, por una via sui generis, nos
pas6 como siempre la factura. La CEPAL y otras instituciones han hablado de una
‘permisividad financiera’ existente en el segundo quinquenio de los setenta, para sefialar
que por entonces habia en el mundo desarrollado un ‘exceso’ de capital que no se sabia
bien en qué invertir y por ende se lo ofrecia en préstamo, con ‘facilidades’, a quien
quisiera aceptarlo [...] Quedaba por encontrar unos buenos candidatos a deudores y esos
resultamos ser nosotros, los paises subdesarrollados, en parte por la miopia proverbial
de las burguesias criollas, incapaces de prever lo que nos esperaria a la vuelta de la
esquina, pero en mayor medida atn por el sefiuelo de las bajas tasas de interés. (cursiva
y entrecomillado del original)

2.4 Reformas del modelo y cambio estructural de la economia mexicana: el patrén
de especializacion productiva

En la década de los ochenta, el patrén de industrializacion diversificada entra en su fase
de transformacion y transicién. La economia mexicana va a enfrentar dos grandes
eventos importantes, la crisis de la deuda, en 1982 y la crisis del petréleo de 1986 que
cortaran la fuente de ingresos fiscales del pais. La idea del “milagro mexicano” se hace
trizas y empieza un periodo de integracion al mercado mundial, especialmente, ligado al

liderazgo de Estados Unidos.

En esta década por lo tanto se experimenta el ajuste de la economia por medio de
politicas ortodoxas en toda América Latina, y aunque en su momento se proponia la
union de las naciones deudoras para evitarlas, tal accion no se llevara a cabo. El camino
para muchos paises, y es el caso de México, fue cefiirse a las recomendaciones de
politica econdmica elaboradas desde el centro imperialista (I€ase Estados Unidos) para
aplicar normas de conducta politica y econdmica. En ese sentido se firma la carta de
intencion el 10 de noviembre de 1982 en donde las autoridades se comprometian a
adoptar un programa de ajuste compatible con la concepcion del FMI para resolver los
problemas financieros, con ello, ‘la firma del convenio permite evitar una suspension de

pagos de consecuencias inconvenientes’ (SHCP y BM, 1982: 1248).

Es el gobierno de De la Madrid, quien fue el primero en aplicar una politica
francamente neoliberal, no solamente se caracterizd por aplicar una politica de
estabilizacion de corto plazo, cosa de la cual no nos ocuparemos, sino también por
insistir en la necesidad de modernizar y reorientar el aparato productivo nacional, esto

con el objetivo de promover una insercion del sector industrial en el mercado mundial y
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“recrear las condiciones para el crecimiento”. A pesar de los diferentes matices de la
politica de estabilizacion aplicada, entre 1983 y 1990, las politicas fueron encaminadas
a crear un conjunto nuevo de condiciones para el funcionamiento econdémico. El
proposito era generar confianza. Por ello, la apertura gradual de la economia, la
incorporacion al GATT hasta la firma del TLC, la sucesion de “pactos” no hacen otra
cosa que dar cuenta del establecimiento de bases para la estabilidad de la inversion

extranjera.

Por tanto, estas politicas de cambio estructural que se van a desarrollar durante toda la
década son la expresion del reacomodo de las relaciones entre el capital y el trabajo, de
los sectores capitalistas y no capitalistas, entre diversas facciones del capital y por

ultimo entre el capital y el Estado (Ortiz, 1993).

Estamos entonces ante la transicion a un nuevo patréon de reproduccion del capital. El
cual conduce a una transformacion de las relaciones sociales que se mantenian hasta el
momento. Requirio la flexibilizacion en los procesos laborales, la inclusion de aquellos
espacios que hasta ahora se encontraban fuera del circulo de la acumulacion privada.
Tratd de potenciar la “competitividad” nacional contrastando el sector productivo con el
sector externo, razon por la cual ya no resultaba viable el subsidio a algunas actividades,
sobre todo a las consideradas ineficientes. También, en la medida que el Estado mostré
administrador ineficiente resultd esencial privatizar aquellas empresas que no sean
criticas para todo el conjunto de los capitales. Todos estos elementos son los que

también Valenzuela (1990) va a encontrar como caracteristicos del periodo neoliberal.

En esa linea de ideas, los datos nos muestran una incipiente apertura hacia el exterior
que se va profundizando en toda la década. El elemento clave es la apertura comercial.
Tal como afirman las cartas de intencion, dicha apertura ‘tendra como proposito reducir
el grado de proteccion para lograr una mayor eficiencia en el proceso productivo [...] de
fomentar activamente las exportaciones de bienes y servicios y de evitar utilidades
excesivas por las ventajas monopolicas que deriven del sistema de proteccion’ (SHCP y

BM, op. cit: 1251).

Por ello los controles externos tales como las licencias de importacion y las

restricciones cuantitativas van desapareciendo a lo largo de toda la década. Por ejemplo,
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para 1983, el total de las importaciones estaban sujetas a permisos previos, pero, para

1990 soélo lo estaban el 9.1% (véase cuadro 4).

Cuadro 4. Valor de las importaciones sujetas a permiso

Afio Porcentaje
1983 100.0
1984 83.0
1985 35.1
1986 27.8
1987 26.8
1988 21.2
1989 18.4
1990 13.7
1991 9.1

Fuente: Guillen (1997: 108).

Otra de las caracteristicas esenciales es la pérdida de importancia de las exportaciones
petroleras para irse concentrando cada vez mas en las exportaciones de caracter
manufacturero razéon por la cual algunos van a denominar este periodo como
secundario-exportador. En efecto, para 1982, las exportaciones petroleras representaban
el 75.4% del total, mientras que en 1988 el indicador bajo a 32.4%, mientras tanto, las
exportaciones de manufacturas pasaron de representar solo el 14.2% en 1982, para 1988
llegaron a ser el 56.2% (véase cuadro 5). Ello nos habla de una transformacion
importante del sector externo de la economia, y si bien es cierto que el nivel total de
exportaciones no fue mayor que al inicio de la década, las exportaciones muestran un
cambio importante con respecto al periodo anterior en donde no existia una politica que

buscara apoyar a las industrias de exportacion.
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Cuadro 5. Exportacion de Mercancias petroleras y no petroleras por sector de
origen
(millones de dolares y porcentajes)

Concepto 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988
Total 21,230 22,312 24,196 21,664 16,031 20,656 20,657
exportacion 100 100 100 100 100 100 100

16,000 15,667 16,373 14,767 6,308 8,630 6,709
Petroleras
75.4 70.2 67.7 68.2 39.3 41.8 32.4
5,231 6,645 7,824 6,897 9,724 12,026 13,948
No petroleras
24.6 29.8 32.3 31.8 60.6 58.2 67.5
1,233 1,188 1,461 1,409 2,098 1,543 1,671
Agropecuarias 5.8 53 6.0 6.5 13.1 7.5 8.08
980 874 768 510 510 576 660
Extractivas 4.6 39 3.7 1.7 32 3.8 3.19
3,018 4,583 5,595 4,978 7,116 9,907 11,616
Manufactureras 14.2 20.6 23.1 233 443 479 56.2

Fuente: Guillen (1990: 122).

Este cambio en la orientacion se vio expresado claramente en el Plan Nacional de
Desarrollo, el Programa Nacional de Fomento Industrial y Comercio Exterior para el
periodo 1984-1988, o el Programa de Fomento Integral a las Exportaciones de 1985.
Ello nos muestra la implantacion de cambios estructurales que le otorgaran al pais las
ventajas comparativas necesarias para ser una plataforma de exportacion. En especial,
se comienza una reorientacion de la industria del automovil de aquella época para
destinarla al mercado estadunidense (Sotelo, op. cit.). Es asi que, para esa década, de
forma reveladora, se instauran plantas de la Nissan en Aguascalientes, 1982; Ford, en
Hermosillo (1986) y Chihuahua (1983); General Motors y Chrysler, en Coahuila (1981)
y de Renault, en Durango (1982).

Dussel (1995) considera que la economia mexicana posterior a 1980 puede dividirse en
dos grandes subperiodos: 1) 1982-1987, en el cual se intentd realizar una liberalizacién
comercial gradual y en donde se trataron de emplear distintos mecanismos para
posibilitar el servicio de la deuda externa, y, 2) 1988-1994, que se caracteriza por una
liberalizacion acelerada y en donde se aplica con todo rigor la estrategia de una
industrializacion orientada a las exportaciones (IOE). Desde la perspectiva de la TMD,

se instaura un nuevo patron cuya caracteristica es la exportacion de especializacion

54



productiva. Es de especializacion porque se centra en la produccion y ensamblaje de
ciertas partes del producto total, es decir, se “especializa” en un segmento de la
produccion de lo que se ha denominado como Cadenas Globales de Valor (CGV),
proceso que hemos sefialado en el capitulo anterior. Esta especializacion se dirige hacia

ramas especificas en las cuales se cuenta con ventajas naturales o comparativas

En el caso mexicano, dicho patron, se caracteriza por una estrategia de sustitucion de
exportaciones primarias y petroleras por la exportacion de productos manufacturados.
Es decir, los bienes primarios y el petroleo perderan importancia en el sector externo
como se puede notar en los datos presentados. Lo importante del proceso es que se
busca confrontar el aparato industrial en el mercado mundial con la competencia de los
paises industriales, el giro hacia esta condicién hace evidente que ‘la crisis de los
ochenta ha llevado a una politica opuesta que tiene como eje central la produccion para
el mercado externo’ (Guillen, 1990: 116). Para este autor las ramas mas importantes que
buscarian insertarse serian, en orden de importancia, la industria del automovil, la
industria quimica, la de alimentos, la industria de maquinaria y equipo industrial, la

industria minero-metaltrgica y por tltimo la industria sidertrgica.

Es necesario realizar un sefialamiento importante, no es lo mismo conformar economias
orientadas hacia la exportacion pero que sustentan este proceso con una significativa
elevacion de la productividad y en contrapartida tengan una repercusion en el aumento
del poder de consumo de la poblacion, que sostener esa capacidad exportadora con el
descenso de los salarios y consumo de los trabajadores nacionales. Esto ultimo lleva al
funcionamiento de la superexplotacion del trabajo propia de economias dependientes,

que de momento no analizaremos y dejaremos para el siguiente capitulo.

Otro importante punto a sefialar es que el argumento de apertura es valido para aquellos
paises con menor costo unitario por producto pues obtendran excedentes en la cuenta
corriente debido a que pueden vender a menores precios que los competidores en los
mercados externos. De esa forma se incrementaran las ganancias y la produccion. Eso a
su vez se traducird en el aumento de recursos financieros que permitirdn expandir la
planta productiva y la adquisicion de equipos mas eficientes. Pero, en el caso contrario,

los paises menos eficientes, sufrirdn de bajas ganancias y estaran en una desventaja en
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la batalla competitiva. Lo anterior significa que el costo salarial se vuelve el parametro

de la competencia internacional. Este es el caso de México.

Si bien esta década se caracterizo por utilizar los instrumentos del tipo de cambio, para
promocionar las exportaciones. El elemento central se dirige a usar los salarios como
instrumento para lograr la competitividad externa. Por ejemplo, el salario percibido por
un trabajador mexicano de la maquila en 1986 era de 0.85 dolar, frente a 3.65 ddlares de
un trabajador sudcoreano. Este seria una modalidad “perversa” del modelo secundario
exportador y para la CEPAL dicha competitividad es calificada de “espuria” porque no
se basa en el progreso técnico. Independientemente de ello, la baja salarial implica una
fuerte elevacion de la tasa de plusvalia que como sabemos tiene una influencia positiva
sobre la tasa de ganancia en términos marxistas. Lo anterior sucede en un contexto
donde se estan reacomodando las fuerzas productivas mundiales y los capitales buscan

zonas que abaraten sus costos.

En el cuadro 6 podemos ver este hecho pues, considerando el indice de salarios reales
igual a 100 para 1980, resulta que los salarios de todos los sectores se redujeron
alcanzando un nivel de 58 para 1988 (afio mas bajo) y llegando a 62 en 1990. No
obstante, la reduccion no fue homogénea y los sectores mas afectados fueron el agricola
y el de construccién mientras que los trabajadores de la manufactura fueron los menos.
Lo anterior explica que la participacion de las remuneraciones como porcentaje del PIB
haya descendido constantemente hasta alcanzar el 24.7% en 1990, en comparacion con
1980 que fue de 36.0%. Esto significa que los trabajadores en su conjunto perdieron
mas de 11 puntos del PIB en una sola década. Otros calculos, méas en el andlisis
regional, pero confirmando la reduccion salarial, llevarian a concluir que para 1989, el
salario urbano en México fue menos de la mitad de lo que fuera diez afos atras

(CEPAL, 1989).

Todo esto evidencia que las politicas de ajuste macroecondémico del momento buscaban
realizar transformaciones de raiz en el modelo de acumulacion existente. No so6lo es la
contencion de la deuda sino el cambio de rumbo en el patrén de acumulacion, y por ello
en la relacion capital-trabajo. Los costos sociales en retrospectiva historica fueron
bastante grandes, al respecto vale la pena leer las reflexiones de Nora Lustig (1986: s.p.)

sobre el proceso:
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Cifras como éstas no dejan de asombrar puesto que se trata de caidas inusitadas en
paises sin un régimen de represion militar. Conducen una y otra vez a preguntarse co6mo
hacen las familias para sobrevivir. La sobrevivencia se explica, en parte, por los
beneficios de un estado relativamente desarrollado en materia de servicios sociales y por
la difusion de subsidios a bienes basicos -alimento, transporte, salud y educacion-, sobre
todo en zonas urbanas. Pero precisamente el gasto en materia social y en subsidios ha
estado disminuyendo en el periodo de crisis y la compensacion a la caida del ingreso a
través de estos mecanismos se va erosionando también. La pregunta de hasta cuando
sera tolerable este proceso de empobrecimiento de la poblacion ird perdiendo su caracter
retdrico con que ha solido plantearse. La crisis y el ajuste no han acarreado sacrificios
iguales para todos. Los propietarios de activos financieros en el exterior se han
beneficiado, en general, con las sucesivas devaluaciones del peso y cabe sospechar que
los (,30,000? o ;/50,000?) millones de dolares depositados en bancos pertenecen a una
proporcidon pequefia de la poblacion. Examinada la crisis actual a cierta distancia
historica, probablemente destaquen en este periodo, al menos, dos rasgos principales: la
rapidez con la que se han concentrado la riqueza y el ingreso y la profundidad con que
se ha impuesto a una amplia porcion de la sociedad una austeridad sin precedentes en el
régimen postrevolucionario.
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Cuadro 6. Evolucion de los salarios reales y de la remuneracion de los asalariados en porcentaje del PIB, 1980-1990.

(indices, base 100= 1980y % del PIB)

1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990
Salarios reales del
conjunto de sectores 100 105 99 77 73 73 66 64 58 61 62
(1980=100)
Agricultura 100 107 97 81 77 77 77 72 61 58 56
Industrias 100 103 100 77 7 73 67 66 66 70 73
manufactureras
Construccion 100 101 89 72 68 68 60 58 60 49 49
Comercio, hoteleria y 100 101 91 74 69 68 62 58 52 53 53
restaurantes
Administracion federal 100 106 101 70 67 66 55 54 48 53 54
Remuneracion de los
asalariados en 36.0 37.5 35.2 294 28.7 28.7 28.5 26.6 25.9 25.5 24.7

porcentaje del PIB

Fuente: Elaboracion propia con datos de Guillen (1997).
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Otro elemento importante del reordenamiento de las relaciones econdmicas que
apreciamos en la década, es sin duda, la retirada del Estado de su participacion en la
economia para ceder espacio al capital privado. La inversion fija bruta como porcentaje
del PIB nos da una referencia de que en este decenio se trata de dar mayor participacion
al sector empresarial. El grafico 2 ilustra la tendencia de la inversion fija bruta que se
acentua a partir de 1985 teniendo un comportamiento de simetria inversa, es decir, la
inversion privada aumenta mientras que la inversion publica disminuye notablemente.
Esto es importante, y hay que adherirse al sefialamiento de Moreno y Ros (op. cit.)
sobre la eficiencia global de la inversion. Esta, en efecto, no depende inicamente de su
composicion, pero, en el caso de México, ‘la variacion en la composicion [...] de la
inversion obedecid a la caida absoluta de la tasa de inversion publica y no al aumento
absoluto de la inversion privada (p. 48, cursivas nuestras). La grafica nos muestra esto
claramente, el nivel de inversiones del sector privado al final de los noventa, se
mantiene sin superar el 15% con respecto al PIB, nivel con el que inici6 la década

anterior.

Grifico 2. Inversion fija bruta en México por origen, 1980-1990
(% del PIB)
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Fuente: Elaboracion propia con datos del INEGI (2000) y Dussel (1995).
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Este comportamiento s6lo se puede explicar por medio de las privatizaciones que se van
a realizar a partir de entonces, proceso que no culmina a la fecha, aunque se encuentre
de manera avanzada. La privatizacion se convirtio a nivel mundial en la politica llevada
a cabo por la mayoria de los paises, y se convirtié6 en regla de oro para la correcta
marcha de las economias. Fue sefialada como forma de disminuir los problemas fiscales
experimentados en el momento por los paises latinoamericanos. Los argumentos mas
comunes en su favor apuntaban a la supuesta sobredimension del Estado y la
participacion del mismo en areas donde no era necesario. Esto coincidid con la idea
predominante de que es mejor la existencia de “finanzas sanas”, en parte para dar
seguridad a los mercados de crédito externo y en parte para dar confianza al sector

empresarial.

En México, el argumento de que las empresas paraestatales resultaban bastante costosas
y sus resultados ineficientes, argumento con el cual se llevaron a cabo las
privatizaciones es bastante cuestionable. Para Vazquez (2006), ninguna de las empresas
representaba una carga para las finanzas del Estado ni tampoco tuvieron un saldo
negativo al contabilizar sus ingresos y egresos, incluso aquellas empresas dedicadas a la
satisfaccion de las necesidades sociales las que tedricamente, por su funcion alejada de
la busqueda de una rentabilidad, podrian operar bajo déficit, registraban superavits en el
periodo. Sin embargo, el proceso de deslinde avanzd, para 1982, existian 1, 155
empresas propiedad del Estado y para 1993, estas eran 213, en términos porcentuales la

reduccion fue del 81% (cuadro 7).

Cuadro 7. Empresas privatizadas o en vias de privatizacion en la década de los

ochenta
(numero)
Afo Empresas del Estado En vias de privatizacion
1982 1,155
1988 500 100
1993 213 50

Fuente: Puga (1996).

El objetivo que se planted, bajo el argumento de sanear las finanzas publicas por medio
de esta desincorporacion, fue pensada para el largo plazo. Pero en retrospectiva, la

solucion, si es que lo fue, solamente permiti6 la recaudacion temporal de ingresos. No
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solucion6 los problemas de financiamiento del Estado pues se mantuvo el mismo
esquema de recaudacion fiscal. Lo anterior condujo a que el gobierno disminuyera la
cantidad de activos en su posesion. De hecho, con la venta de las empresas paraestatales
limité su campo de accion sobre la estructura econémica. Tal como describe (Ramirez,

2007: 111):

La privatizacion de las empresas publicas no mejora la administracion de esas
unidades econdmicas, ni tampoco se puede dar por sentado que con la
privatizacion se va a generar un ambiente de mayor competencia; al contrario, la
concentracion del capital privado transform6 los monopolios estatales en
monopolios privados (Telmex) o bien en empresas extranjeras (sistema
bancario), con el inconveniente de que los involucrados o nuevos propietarios
tienen injerencia en las decisiones de politica econémica que adopta el Estado y
en cualquier caso trataran de favorecerse a costa de la poblacion en general.

2.5 Conclusiones al segundo capitulo.

En resumen, los cambios reseiiados anteriormente en la década de los ochenta, son parte
del proceso de reestructuracion interna en la economia mexicana. El modelo de
acumulacion anterior no podia seguir sosteniéndose. De hecho, desembocod en una
estructura econdmica dominada por las empresas trasnacionales en el sector de bienes
de capital, generando con ello poca vinculacion con otras industrias. Sin embargo, estas
empresas tampoco tuvieron una vocacion exportadora, lo cual serd una diferencia

fundamental con el patron de especializacion productiva.

El funcionamiento del patron de industrializacion desembocd en un necesario
endeudamiento del Estado para sostener la importacion de tecnologia pues esta no logro
desarrollarse internamente. Con el paso del tiempo para algunos autores fue necesaria
una liberalizacion y apertura gradual hacia el exterior que, en algunos casos, se intentd,

pero sin modificar la dindmica general de proteccion estatal.

Para 1982, el endeudamiento llevd a una crisis que fue el inicio de las reformas
encaminadas a la integracion de la economia mexicana al &mbito mundial. Como parte
de las modificaciones, el Estado comenzd a abandonar las trabas comerciales que

mantuvo anteriormente y se firm6 el ingreso al GATT. También se da un proceso de
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privatizacion de muchas empresas publicas bajo el argumento de insostenibilidad
financiera, aunque, en los hechos esto no fuera asi. La idea era generar mayor confianza
al sector privado para aumentar la inversion, en el proximo capitulo observaremos que
serd la inversion extranjera quien concentrard la produccion exterior, y aprovechara el

aparato industrial construido hasta este momento.

Por ultimo, la remuneracion de los trabajadores sufre un importante descenso. En toda
la década los trabajadores de todos los sectores experimentan pérdida en su poder
adquisitivo y como resultado de ello, su participacion en el PIB cae. Dicha situacion fue
realizada para establecer un modelo de insercion basada en costos salariales bajos, de
hecho, los salarios mexicanos en la manufactura para ese momento fueron menores a

algunos paises asiaticos como Corea del Sur.

Lo anterior nos muestra que esta integracion contendrd los elementos que nosotros ya
vimos en el primer capitulo, La economia mexicana se insertara en la nueva division del
trabajo caracterizada por la segmentacién productiva y aquellos procesos que se
trasladardn seran aquellos menos intensivos en conocimiento y mas en trabajo. El
siguiente capitulo tratard de analizar, ya en forma, el ciclo del capital en los afios 90 y
hasta 2008, tal como lo expusimos en nuestro marco teérico. Eso nos dara claridad en
cuanto a la dependencia de México con respecto a la NDIT, objetivo principal de

nuestra tesis.
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Capitulo 3. El ciclo del capital en la economia dependiente mexicana.

En este capitulo pasamos ahora a estudiar el ciclo del capital y su dinamica en la
economia mexicana. Al hacerlo queremos verificar nuestra hipotesis de que la economia

mexicana se encuentra en una nueva forma de dependencia.

El capitulo se encuentra dividido en el andlisis de cada componente del ciclo incluyendo
el elemento mas importante que caracteriza a una economia dependiente para la TMD:

la superexplotacion del trabajo.

3.1 La especializacion productiva en México.

En el capitulo anterior nuestro analisis se centrd en el proceso de transicion del patron
de reproduccion de industrializacion diversificada al de especializacion productiva.
También definimos a esta especializacion como la concentracion de la produccion en
solo unas ramas y actividades cuyo crecimiento estd determinado por el exterior. En
América Latina tenemos la existencia de dos patrones de especializacion, el primero
seria una vuelta hacia actividades procesadoras de recursos naturales en una situacion
similar a la condiciéon dependiente de inicios del siglo XX. Los paises que estarian
participando en esa forma son los del Cono Sur tales como Argentina, Brasil, Chile y

Uruguay.

El segundo patron de especializacion productiva tendria un mayor contenido de
manufactura dirigidas principalmente al mercado norteamericano y seria el caso de

paises como México y algunos de América Central.

Nosotros queremos destacar en el caso de México, como es que se da este proceso. La
formula del ciclo del capital serd lo que guie nuestro andlisis en este capitulo destacando

elementos clave:

mp
D-M—..P.M'-D’

ft
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3.2 El momento D

En este momento de la argumentacion nos interesa saber quiénes son los que invierten,
o el origen de este capital inicial. Segin el estudio realizado por Moreno-Brid y Ros
(2004), la inversion publica decay6 significativamente mientras que aumentaba la del
sector privado, pero sefialan que, a pesar de esta cesion, la inversion privada no aumento
en toda la década de los noventa. Esto podria explicar en parte la baja tasa de

crecimiento del Producto Interno Bruto experimentada en el periodo neoliberal,?®

que en
contraste con el periodo industrializador es muy pequefia, si nuestro periodo lo
subdividimos e incluimos algunos afios anteriores tenemos que de 1988 a 1994 fue de
3.1% anual, de 1995-2000 al 2.7% y de 2000 a 2008 fue al 2% en comparacién al 6% en

la década de los sesenta.

(Quiénes son los que invierten en el proceso productivo entonces? Los capitales que se
encuentra en las ramas mas dindmicas, que hay que recordar se encuentran ligadas al
exterior, son de origen extranjero y fueron en su mayoria fruto de las privatizaciones
llevadas a cabo en los ochenta, o aprovecharon la planta industrial construida en el
periodo de industrializaciéon. También destacan algunas ramas no dindmicas pero
importantes como los servicios ferroviarios, servicios financieros, telefonia y para 2005,

la explotacion minera con 50 afos renovables.

A primera vista parece ser que existe un proceso de subordinaciéon de la burguesia
mexicana que recuerda al analisis de André Gunder Frank y su polémica tesis de la
lumpen-burguesia en donde a la burguesia nacional no le interesaba participar en el
proceso productivo ni desarrollarlo. Sin embargo, lo que tenemos es un desplazamiento
de agentes productivos que la modificacion de la organizacion capitalista mexicana en
los ochenta y en esta década beneficid a los grandes conglomerados transnacionales.
Como resultado un nimero pequeiio de empresas y regiones en el pais se han insertado

al proceso de globalizacién dejando de lado, o precisando, han sido marginados de los

28 Una de las grandes caracteristicas del periodo neoliberal es el crecimiento del capital financiero-
especulativo en detrimento del capital industrial productivo. En toda nuestra investigacion no nos
hemos ocupado de él porque nuestro principal objetivo ha sido analizar la fuente de la riqueza social
que en términos de Marx es la industria. Sin embargo, es clara la falta de esta problematica en el analisis
de la teoria de la dependencia marxista, lo cual en nuestra opinion se lograria al incorporar al aparato
tedrico aquellas reflexiones de Marx sobre el capital bancario ampliado posteriormente por Hilferding,
Lenin y otros. Un primer acercamiento seria el considerar el efecto de este divorcio entre la estructura
productiva y la financiera que segiin Tello (2004) ha resultado en una dificultad de financiamiento para
la pequefia empresa, situacion que consideramos aumenta la dependencia.
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“beneficios” del proceso de apertura. Seglin los calculos realizados por Dussel (2000),
el conjunto de las exportaciones manufactureras estaba concentrado en no mas de 300
empresas, la mayoria de caracter transnacional. A su vez, para 2005, en los datos
recopilados por Carrillo (2007), dentro de las primeras 20 empresas de exportacion mas
importantes para ese afio, ninguna era mexicana. Cabe destacar que las inversiones se
localizaron en el sector automotriz, equipo eléctrico, electronico como principales
moviles de dichas empresas. Esto coincide con Moreno Brid y Ros (2010: 250) cuando

afirman que

‘...junto con el auge exportador ha tenido lugar la consolidacion de una estructura dual
en el sector manufacturero en México. Unas cuantas empresas grandes, con poder
oligopolico en el mercado interno y vinculos con corporaciones transnacionales y franco
acceso a capital extranjero se han convertido exitosamente en notables jugadores, en los
mercados de exportacion, y coexisten con un vasto niimero de empresas pequeias y
medianas con insuficiente acceso al crédito bancario y a la tecnologia, que luchan por

sobrevivir frente a la presion creciente de sus competidores externos’.

La transformacion productiva de México a un pais altamente exportador, provino del
aumento de la inversion de Estados Unidos, de hecho, a raiz de los datos podemos
afirmar que la economia mexicana se integra plenamente a estas cadenas globales de
valor a partir del Tratado de Libre Comercio con América del Norte (TLCAN). En el
cuadro A del apéndice, el afio de la entrada en vigor de este tratado, la Inversion
Extranjera Directa (IED) crecid un 117.3% con respecto a 1993. Del total de la

inversion la mayoria proviene de Estados Unidos.

Los sectores donde se localiza parte importante de esta inversion son las manufacturas y
los servicios. Para 1994, la IED en manufacturas correspondia al 55.2% con respecto al
total y el 41.3% se encontraba en los servicios. En 2008 los datos correspondientes a
ambos rubros fueron de 28.9% y 47.8% respectivamente (Véase el apéndice, cuadro B).
Existe una reduccion del peso de las manufacturas para este ultimo afio, pero esto se
debio a la recesion de Estados Unidos, y si continudramos la tendencia, la inversion en

manufacturas retoma su nivel anterior.
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En general, estos dos sectores econdmicos son los que van a atraer gran parte del capital
extranjero en nuestro periodo de estudio, de hecho, en promedio, las manufacturas

representaron de 1994 a 2008 el 48.4% del total en la IED, y los servicios el 46%.

Al inicio de la década de los noventa, el limite méximo que tenia el capital extranjero en
la entrada y participacion de algunos sectores se redujo, posteriormente con las reformas
se permitio la participacion del 100%. La idea detrds de ello era la modernizacion
tecnologica y productiva, por lo que se dio apoyo a proyectos dirigidos a la exportacion,
principalmente maquiladoras (Lichtensztejn, 2012). Por esa razon, la nueva Ley de
Inversion Extranjera de 1993 dejé de lado el objetivo de fortalecimiento a la inversion
nacional sostenido en la regulacion anterior, dejando solamente 4 requisitos a la
Inversion Extranjera Directa: 1) Impacto sobre el empleo, 2) Contribucion tecnoldgica,
3) Respeto a las disposiciones ambientales, 4) Compromiso a incrementar la

competitividad de la planta productiva del pais.

A lo largo de los noventa se fueron reduciendo los requisitos que aun quedaban con la
introduccion de nuevos decretos. Entre ellos destacan los relacionados a la
complementaciéon con la inversidon nacional, utilizacién de insumos y componentes
nacionales, efectos positivos en la balanza de pagos y contribucién al desarrollo de
algunas regiones de menor crecimiento. En términos numéricos, el grado de restriccion
a la IED para México calculado por Carrillo (2010) dio como resultado que si para
1973, este indicador era de 0.87 (donde 1 corresponde a una economia completamente
cerrada), para 2008, el indice era de 0.30, esto representa una reduccion del 65% en el

indicador.

En resumen, el aparato productivo de exportacion se encuentra dominado por empresas

transnacionales cuyo capital de origen es en su mayoria estadunidense.

3.3 El momento M-mp

La adquisicion de medios de produccion es importante para el funcionamiento del ciclo
del capital. En nuestra hipotesis la economia mexicana se encuentra inserta en la
segmentacion internacional de la produccion confirmando de manera parcial el status de

dependiente. Seglin el informe de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC)
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(2014) el funcionamiento de este proceso de segmentacion, que no califica de
subordinador ni dependiente, tiene como condicion necesaria el aumento de las

importaciones para lograr un incremento de las exportaciones.

La existencia de una conexidon productiva a nivel mundial es necesaria para la
adquisicion de productos intermedios elaborados en otras partes, y es por esa razon que
la balanza comercial seria un primer acercamiento para confirmar este hecho. Los datos
para este rubro muestran que en el periodo estudiado y como resultado del
levantamiento gradual de la proteccion comercial en los ochenta y la posterior firma del
TLCAN, las importaciones exceden a las exportaciones resultando en una balanza

comercial deficitaria en el periodo estudiado (véase grafico 1).

Grafico 1. Exportaciones, importaciones y balanza comercial de México, 1993-2008
(millones de dolares)
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco de Informacion Estadistica (BIE).
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El aumento de la conexion con el mercado mundial también puede verse por medio del
coeficiente de apertura comercial®® que avanzo de forma significativa en este periodo.
Para 1990, era de alrededor del 32% mientras que para 2002 fue del 45% y en 2008
llegd a ser de 55%. Es una cifra de consideracion si tenemos en cuenta que, para otros
paises como Estados Unidos, el coeficiente no tuvo una variacion importante al ser su
coeficiente de apertura de 17% en 1990 y de 18% en 2002 (Quintana, 2004). Esto
demuestra una mayor integracion en términos comerciales para la economia mexicana
con el mercado mundial. Més adelante observaremos que esta integracion se da con un

pais en especifico.

Grafico 2. Evolucion del coeficiente de apertura para México, 1990-2008
(porcentajes)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la OMC.

El siguiente paso a realizar seria ver la composicion de las importaciones, qué productos
son los que son mas significativos y de donde es su procedencia, ello nos permitiré tener

una idea a qué redes de produccion pertenece la economia mexicana, es decir, los socios

? Este indicador estd definido como el porcentaje que suponen los flujos de comercio exterior:
exportaciones (X) e importaciones (M) en el total del PIB. Indica que a mayor grado de apertura existe
una mayor presencia de la economia en los mercados internacionales.
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comerciales con los que tiene mayor conexion. Esto es una forma de rastrear la cadena

de produccion mundial.

El origen de las importaciones es en su mayoria proveniente de Estados Unidos. En
1993, afio aun sin TLCAN, representaban el 69% con respecto al total. Con la entrada
en vigor del tratado, su nivel maximo fue en 1997 con el 75% (véase cuadro F del
apéndice). Para 2008, sin embargo, existe una caida significativa pues representaron el
49% del total de las importaciones. Ante ello es necesario notar el creciente aumento de
importaciones chinas, pues de representar 0.6% en 1993, llegaron a ser de 11.2% para

2008. Con todo, Estados Unidos mantiene una presencia dominante.

Por otro lado, nosotros encontramos que la composicion de las importaciones
mexicanas se encuentra dominada principalmente por bienes intermedios, que a lo largo
del periodo 1988-2008, y a excepcion de algunos anos, ha sido superior al 70% con
respecto al total de las importaciones (véase grafico 3). La politica del gobierno
mexicano ha sido clara en su deseo de apoyar estas condiciones. Existe un tratamiento
especial brindado a las empresas de exportacion. Asi lo ponen en claro los diferentes
programas existentes en la década de los noventa como el PITEX, ALTEX, DRAW
BACK™ y el més reciente, el Programa de la Industria Manufacturera, Maquiladora y
de Servicios de Exportacion (IMMEX) en el cual se integraron algunos de los

programas anteriores. El objetivo de este programa basicamente es el siguiente:

“...se permite importar temporalmente los bienes necesarios para ser utilizados en un
proceso industrial o de servicios destinados a la elaboracion, transformaciéon o
reparacion de mercancias de procedencia extranjera, importadas temporalmente para su
exportacion, o a la prestacion de servicios de exportacion, sin cubrir el pago del
impuesto general de importaciones, del impuesto al valor agregado y, en su caso, de las

cuotas compensatorias” (cursivas nuestras) (INEGI, 2012).

30 Programa de importacion temporal para la exportacion (PITEX), Empresas Altamente Exportadoras
(ALTEX) y Devolucion de impuestos de importacion a los exportadores (DRAW BACK)
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Grafico 3. Importaciones de bienes intermedios, 1989-2008
(porcentajes con respecto al total)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de distintos informes de gobierno.

Esta situacion nos ayuda a entender una pregunta crucial, ;cémo es que las
exportaciones han crecido tanto, pero esto no se ha reflejado en un aumento
considerable de la tasa de crecimiento del PIB? ;Acaso las empresas no demandan
contenido nacional? Al parecer no. La apertura a la IED vino acompafiada como se
sabe, de desgravacion arancelaria de muchas importaciones, lo que explica su aumento,
y en especifico aquellas de contenido intermedio. Son simplemente partes que vienen a
ensamblarse al pais. De hecho, como plantea Dussel (2003), el 70% de las
exportaciones manufactureras mexicanas son generadas en procesos de ensamblaje y
montaje de productos en esquemas preferenciales como los anteriormente descritos.
Ello otorga que las empresas que entran en este tipo de programas (grandes empresas
trasnacionales) tengan una reduccion en los costos por insumos de alrededor del 30%
segun los célculos de este autor. Esto deja en desventaja a las pequefias y medianas
empresas que no cuentan con esta ventaja pues los insumos que utilizan son producidos

localmente a costos superiores.

Otro estudio sobre el tema va en la misma perspectiva, pero visto desde Estados Unidos,
Wilson (2011) calcula que el 40% del valor importado por Estados Unidos proveniente

de México, fue creado anteriormente en territorio estadunidense. Es decir, se exportaron
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insumos hacia México para retornar a Estados Unidos como un producto fabricado. De
las 11 economias que analiza, la mexicana es la que ocupa la primera posicion. Le sigue
Canada, con el 25%. Esto quiere decir que entre Canadd y México (TLCAN), el 65%
del valor importado se produjo localmente en suelo estadunidense y se volvio a
reimportar como un bien final. Por ltimo, el estudio hace una comparacion con China,
pais del cual s6lo 4% de las importaciones realizadas tienen contenido fabricado en
territorio estadunidense. Ello nos da una idea del grado de integracion e importancia de
la economia mexicana como soporte para el aumento de la competitividad de la

manufactura estadunidense.

De hecho, segln el reporte de Villareal y Ferguson (2013), la creciente integracion de la
economia mexicana y la estadunidense a través de las cadenas de valor llevo a un
aumento de la competitividad de la industria automotriz, de electrénicos y maquinaria
de Estados Unidos en el mercado global. Ello seglin estos autores, en el contexto de un
trabajo en “conjunto”, y de nuevo que suponen como no subordinado, para crear bienes
finales. Sin embargo, sefialan bien el proceso de division del trabajo en el que esta

inmersa la economia mexicana:

Los fabricantes de autopartes estadounidenses pueden usar los insumos y
componentes producidos por otro socio del TLCAN para construir autopartes,
que luego son enviadas a otro pais del TLCAN para ensamblarlas en un vehiculo
que se vende en cualquiera de los tres paises del TLCAN. El tratado consistié en
una gradual eliminacion de los aranceles y la eliminacién de muchas de las
barreras no arancelarias al comercio, preveia disposiciones de origen uniformes,
una mayor proteccion de los derechos de propiedad intelectual, la adopcion de
practicas de contratacion publica menos restrictivas, y la eliminacion de los
requerimientos de desempeio a los inversores de otros paises del TLCAN. El
tratado establece la eliminacion de las restrictivas politicas de comercio e
inversion de México y la eliminacion de los aranceles estadunidenses sobre
automoviles y autopartes (p. 16).

El aumento de las importaciones de estos productos intermedios en el caso de México,
pone en evidencia la disminucion de contenido nacional en los insumos usados para la
produccion del sector exportador. La preferencia se otorga hacia la adquisicion de
medios de produccion cuyo origen es el exterior. Con ello se agrava la desarticulacion
interna presente en décadas anteriores y la desestabilizacion de la balanza de pagos

debido a la salida de equivalente general necesario para esta importacion. Los datos
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presentados en el cuadro 1 nos dan un panorama sobre ello. Para 1990, solo el 1.7% de
los insumos totales usados en la industria maquiladora fueron nacionales, y en 2008
solo alcanzaron el 3.7%. Por otro lado, el valor agregado generado es también
sumamente bajo. Ello quiere decir que, en efecto, no hay articulacion interna en los
procesos productivos que se dirigen hacia el exterior y por ello no existe un arrastre de
las actividades econdémicas locales, lo cual evita que la expansion exportadora obtenida
en los noventa se traduzca en mayores tasas de crecimiento, como tal, el crecimiento de
este modelo profundiza la dependencia. Al respecto es pertinente la observacion que

realizan Molina y Zarate (2009: 90):

‘Si la politica de desarrollo adoptada a partir de los afos ochenta pretendia
impulsar a los sectores industriales mas dinamicos —en términos de
exportaciones— como motor del crecimiento econdmico, y estos sectores han
logrado insertarse dentro de la dindmica mundial, basados en ventajas
comparativas en costos, habria que esperar que tales industrias lograran “jalar”
al resto de la actividad econdmica y constituirse como un nucleo dinamizador,
mas que dindmico. En este sentido, ;donde queda el efecto positivo de la
expansion de las exportaciones sobre el crecimiento del ingreso nacional y las
relaciones insumo-producto, si las ramas que comandan el crecimiento
econdmico se alejan cada vez mas de la dindmica interna?’

Cuadro 1. Evolucion de la industria maquiladora de exportacion en México
(porcentajes)

Concepto 1988 1990 1995 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006

Insumos nacionales en la
industria ND 1.7 15 31 52 37 32 31 34 37
maquiladora/insumos totales

Valor agregado en la industria

maquiladora/PTB 1.3 1.3 1.8 3 3.1 29 29 28 28 ND

Fuente: (Lichtensztejn, 2012: 87).

En cuanto a la desarticulacion interna en un plano mas especifico, los datos que presenta
Vazquez (2013) son de sumo interés pues encuentra que, para la industria
metalmecénica en el afio 2008, es decir, después de varios afios de establecimiento y

funcionamiento del modelo neoliberal exportador, donde se podria esperar una
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transformacion positiva, el coeficiente de integracion de esta rama es de los més bajos

de la industria manufacturera a pesar de ser de las mas dinamicas.

Lo anterior significa que no se cumplieron los objetivos para los cuales se insistio en la
desregulacion de la IED y apertura comercial. Las ramas que se suponen son de
vanguardia no tienen, ni generan un efecto de arrastre sobre el total de la economia pues
se encuentran ligadas a redes de produccion internacional. Tampoco transfieren
tecnologia pues al ser un proceso de ensamblaje no se necesita realizar ninguna
transferencia tecnologica, es mas, la ventaja de esta segmentacion es, como sefialamos
en el capitulo 1, que las grandes empresas concentran el disefio en sus casas matrices
localizadas en sus paises de origen. Al contrario, las empresas transnacionales usaron
gran parte del parque industrial creado en los afos del modelo de industrializacion
diversificada en el caso de México, de hecho ‘dentro de las grandes empresas cabe
destacar el gran éxito del sector automotriz que, aprovechando la planta industrial [...]
ha sido utilizada para realizar el ensamble de los autos para después exportarse al

mercado norteamericano’ (Ortiz, 2010: 175).

Las empresas exportadoras se encuentran exoneradas de impuestos y de cuotas
compensatorias. Hay que tener en cuenta también que muchas entidades federativas
otorgan beneficios y facilidades tales como incentivos fiscales, reduccion de costos,
capacitacion de personal, incluso negociaciones favorables con los sindicatos, todo esto
con el proposito de atraer mayores inversiones del exterior en un proceso de

competencia interna para lograr insertarse en el mercado mundial.’!

Este tipo de politicas implementadas en las Gltimas décadas no generaron una base local
de productos para impulsar la exportacion. Ello ha generado una subordinacion de la
estructura productiva a la organizacion de la producciéon mundial, dejando en clara
desventaja a las compafiias no exportadoras causando una concentracion de la

produccion.

Prueba de ello es que para 2008, de 200 actividades industriales identificadas en la

Encuesta Industrial Mensual (EIM) del INEGI, cinco actividades aportaban el 32% de la

31 Este proceso ha estado presente en toda la década, ejemplos recientes son los del gobierno de Puebla
que, en competencia con el gobierno de Querétaro, en 2012 aprobo expropiar 460 hectareas para la
instalacion del AUDI (Volkswagen). Acordd dotar de infraestructura, servicios publicos y exonerar por
12 afios el pago de impuesto sobre erogaciones por remuneraciones al trabajo personal. En
contrapartida, la AUDI se comprometi6 a una inversion de 1.3 mil millones de dolares.

73



produccion total en la manufactura, mientras que en 1994 era de 24.3%. En términos de
sectores, cinco de sesenta contabilizaron el 46% del total en la actividad manufacturera

en 2008 (Vazquez, 2012).

3.4 La parte M-ft

El auge del sector exportador no se tradujo en un crecimiento del empleo, que al
contrario ha sido decreciente en todo el periodo. Segin Ruiz (2014) la mayoria de
actividades exportadoras cuentan con bajos efectos multiplicadores en el empleo,
llegando incluso a estar por debajo del promedio general comparadas con otras
actividades no exportadoras con lo cual generan poco empleo. Por ejemplo, la industria
de fabricacion de equipo de transporte tuvo en 2008 un multiplicador de 1.32 por valor
bruto de la produccidn, y para la industria de fabricacion de equipo de computo fue de
1.05 en el mismo afo. Esto es de consideracion si los comparamos por ejemplo con la

industria de generacion de energia eléctrica, que tuvo un multiplicador de 2.10.

La argumentacion que sostenia a la apertura comercial como factor de crecimiento,
también consideraba una disminucion de las desigualdades derivado del aumento en los
empleos y salarios. Sin embargo, como bien apunta Salama (2006), no se puede
sostener tedricamente la existencia de una relacién directa entre un aumento en la
apertura indiscriminada hacia el exterior y una disminucion de la desigualdad, al menos
no en los términos propuestos por los tedricos del libre comercio. Para este autor, es
importante considerar otros elementos, por ejemplo, si se desea lograr ese objetivo, el
crecimiento debe ser superior al grado de las desigualdades internas y esto en el caso de
México no ha sido asi, por ejemplo, el coeficiente de Gini para 1994 fue de 0.538
mientras que para 2008 fue de 0.501 (véase cuadro C del apéndice). Esto en un contexto

donde los coeficientes de otros paises como Noruega son cercanos a 0.259.

La desigualdad social en México es persistente, razon por la cual, las bajas tasas de
crecimiento del periodo neoliberal, en el razonamiento propuesto por este autor y otros
como Cling et al (2004) no son suficientes para sostener tedricamente que, al aumentar
la apertura externa, se tendria un impacto positivo en el crecimiento econémico y de
manera correspondiente un ajuste automatico en la pobreza y/o los indicadores de

desigualdad. De hecho, al parecer quienes sostienen esta postura, olvidan que existe una
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relacion bastante mas compleja entre estas dos variables, pues segun los estudios
empiricos presentados por Lustig, et a/ (2002) el crecimiento reduce la pobreza en tanto
existen politicas de distribucion del ingreso ya que ‘en sociedades mas desiguales, la

misma tasa de crecimiento produce una reduccion de la pobreza mucho menor (ibid: 3).

Los datos que presenta son bastante interesantes, pues al menos para América Latina la
tasa de crecimiento necesaria suponiendo que los niveles de desigualdad disminuyan
tendria que ser del orden del 2% y del 6% dependiendo el pais, situacion que no ha

sucedido, y es dificil que suceda en un contexto global donde su insercion no lo permite.

En el caso de México, el ingreso de los hogares agrupados por décil revela la
continuidad de este patron. Para 1994, el décil mas bajo concentrd sélo el 1% de los
ingresos y no tuvo variacion significativa pues para 2008, el indicador fue de 1.2 (véase
cuadro C del apéndice). La situacion es distinta para el décil mas alto que en 1994
concentro el 44.7% del ingreso y en 2008 el 40.3%. Esto es importante pues a pesar de
que se remarque la necesidad de aumentar el ingreso per capita ‘puede ser una
estrategia poco exitosa en materia de reduccion de la pobreza si este crecimiento no
incluye a los sectores donde se concentra la poblacion pobre o no hace uso intensivo del
factor de produccion que mas poseen los pobres: la mano de obra no calificada’ (Lustig
et al, ibid: 7). Nosotros sefialaremos un poco mas adelante el por qué esto es posible en

una economia dependiente.

La opcion alterna ante este escenario propuesta por Salama (op. cif), y otros como
Chang (2003) o incluso Reinert (2007) y que debio aplicarse en la mayoria de paises, y
en nuestro caso de estudio, México, es la apertura controlada, o, en otras palabras, no
seguir al pie de la letra las recomendaciones de politica econdmica neoliberales.
Basados en el estudio de los paises asiaticos (y de la historia de los paises centrales)
sefialan que la estrategia de libre comercio asi sin mas no es mas que un mito. Lo que
sucedié realmente en aquellos paises fue una proteccion temporal, politica industrial
activa, desregulacion y apertura en diferentes fases. De ahi que retomando a
economistas bastante antiguos como Friedrich List, digan que la politica implementada
por los paises centrales fue la de “quitar la escalera” una vez que habian consolidado

una industria propia y fuerte.*

32 Este economista (1789-1846), fue un férreo critico de las ideas del comercio exterior de su época que
predicaban al igual que ahora, la apertura. Asi, escribio en su libro: “Para cualquier nacion que, por
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Por parte del pensamiento dependentista, Osorio (2015) plantea una critica a estas
posturas y retoma la idea de desarrollo/subdesarrollo. Tal categorizacién, como se sabe,
fue un avance importante frente a los estudios clasicos del desarrollo que plantearon en
su momento separar ambos fenémenos, estudiarlos y hacer recomendaciones de politica
econdmica en cuestiones de infraestructura o educacion. Siguiendo esa senda en algun
momento los paises subdesarrollados lograrian el desarrollo. Sin embargo, y en
oposicion a ello, el enfoque dependentista (y en ello coincidian la mayoria, aunque
tuvieran divergencias teoricas) reconocia que en realidad desarrollo y subdesarrollo no

constituyen procesos independientes sino uno conjunto.

Desde esa perspectiva, las politicas econdmicas utilizadas en las experiencias asiaticas
son, en opinioén de Osorio (ibid), ante todo, irrepetibles en América Latina y en México
por diversos factores. El primero de ellos es que son fruto de un periodo mas largo de
gestacion y nacieron en un contexto de apoyo por parte de las potencias hegemonicas o
fueron estimuladas por ellas. Pero en el contexto actual, tratar de realizarlas no resulta
factible, toda vez que el aparato estatal se encuentra dominado por el pensamiento
neoliberal desechando toda idea de intervencidn, al menos, aquella intervencion que
significaria un cambio de rumbo en la insercidon internacional, pues como hemos visto,
en el caso mexicano la politica econdmica esta orientada hacia el crecimiento del sector

exportador.

Por otro lado, surge la dificultad de que, en realidad, el sistema capitalista como un todo
integrado necesita de esas areas subordinadas y dependientes de las cuales aprovechar
sus ventajas en recursos naturales y fuerza de trabajo a menor costo, lo que hace que la
logica del sistema prevalezca en mantener excluidas a ciertas regiones del control y
escalamiento en los procesos de produccion. Para esto la opiniéon de un autor no

marxista puede ser util:

‘...la busqueda de una mayor eficiencia por parte de los grandes grupos
transnacionales, via la flexibilizacion organizativa de las actividades
productivas, la segmentacion del proceso de fabricacion y la posterior
deslocalizacion geografica de las diferentes tareas, es decir la razon de ser de las
cadenas globales de valor, recae en la posibilidad de beneficiarse de la

medio de medidas protectoras y restricciones a la navegacion, haya elevado su poder industrial y su
capacidad de transporte maritimo hasta tal grado de desarrollo que ninguna otra nacién pueda sostener
una libre competencia con ella, nada sera mas sabio que eliminar esa escalera por la que subi6 a las
alturas y predicar a otras naciones los beneficios del libre comercio, declarando en tono penitente que
siempre estuvo equivocada vagando en la senda de la perdicion, mientras que ahora, por primera vez, ha
descubierto la senda de la verdad” (cursivas nuestras).
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existencia de fuertes diferencias en materia de dotaciones factoriales
nacionales, regionales y locales. Si hipotéticamente el conjunto de paises
alcanzara un nivel elevado similar de desarrollo mediante la aplicacion de
politicas publicas de escalamiento, sus dotaciones factoriales mostrarian una
tendencia a la convergencia, con lo que las posibilidades de rentabilizar esta
division internacional del trabajo tdcita se reducirian considerablemente,
poniendo en entredicho la logica misma de la conformacién de estos
eslabonamientos internacionales’ (cursivas nuestras) (Vazquez, 2014: 127-128)

3.5 Superexplotacion del trabajo en México

La superexplotacion del trabajo es para la TMD, el elemento que permite caracterizar la
dependencia, es ‘la categoria definitoria del capitalismo dependiente’ (Osorio, 2013b:

9).

En la teoria cldsica marxista, la explotacion del trabajador consiste en la apropiacion por
parte del capitalista del valor creado en el proceso de produccion. El valor de uso de la
fuerza de trabajo consiste en generar un valor por encima de los elementos necesarios
para su reproduccion, esto es, genera un plusvalor lo que la hace ser una mercancia

‘muy peculiar’ ya que ninguna mercancia tiene esa misma caracteristica.

La superexplotacion del trabajo es una forma de particular de explotacion. Decimos
particular porque eso es lo que separa al capitalismo dependiente del central. Esta forma
de explotacion descansa en el hecho de que la fuerza de trabajo es remunerada por
debajo de su valor, es decir, se viola el valor de la fuerza de trabajo (Sotelo, 2012). Tal
situacién se puede dar por medios diversos, sea en el mercado cuando se realiza la
compra venta de la fuerza de trabajo, sea en el proceso de trabajo mismo por mayor
desgaste. Lo que indica esta categoria es que el salario percibido NO cubre el valor total

de la fuerza de trabajo.

Esto tiene importantes consecuencias en la forma de acumulacion de los paises
dependientes pues, en el esquema tedrico de la TMD, esta es diferente a la de los paises
desarrollados. El ciclo de patron de reproduccion de capital en una economia
dependiente tiende a romperse, pues en el caso de México, la produccién no estd
orientada hacia la realizacion interna de las mercancias sino para la exportacion. En ese

contexto, la fuerza de trabajo cuenta como productor, pero no como consumidor
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La discusion entre diferentes posturas dentro de la misma TMD, sobre este punto ha
sido verificar actualmente si es efectivamente una caracteristica propia de las economias
dependientes o en realidad es un fendmeno que se esta extendiendo y reproduciendo en

economias centrales.

Sotelo (2003; 2012b) por ejemplo, ha venido afirmando que la superexplotacion del
trabajo ya no pertenece sélo a los paises dependientes. De acuerdo a su planteamiento,
con la globalizacion del capital también se estarian modificando las relaciones laborales
en los paises centrales a tal grado que los trabajadores de esas economias comenzarian a
experimentar la superexplotacion, esto es porque la ley del valor se estaria globalizando.
Pero ello genera problemas al tratar de caracterizar a los paises dependientes y
diferenciarlos de los paises centrales. Sin embargo, esto es una cuestion lejos de

resolverse prontamente.

Por otro lado, autores como Egurrola et al (2014) sefialan errdbneamente la existencia de
una desvalorizacion de la fuerza de trabajo que se manifestaria en el periodo neoliberal
por medio de las precarias condiciones de trabajo, desempleo e informalidad, asi como
la desigualdad. Pero la fuerza de trabajo no puede desvalorizarse, de hecho, el valor de
la fuerza de trabajo tiende a aumentar con el paso del tiempo debido a que los elementos
que permiten al trabajador reproducir su existencia van incrementandose (Osorio, 2009).
Lo anterior muestra la pertinencia de la TMD y la necesidad de usar la categoria de

superexplotacion del trabajo para entender los procesos de las economias dependientes.

A pesar de ello, las estimaciones de Egurrola et al (op cit) sobre la tasa de plusvalia en
América Latina son importantes, pues muestran que la mayor parte de las economias
operan con tasas de plusvalia bastante elevadas. Para dar una idea, y segtn los calculos
que presentan, la tasa de plusvalia para Colombia, Brasil y Chile seria del orden del
500%, mientras que para México y Argentina seria del 800% (véase grafico 4). Para
entender la magnitud que ello conlleva baste recordar que Marx suponia una tasa de
explotacion del 100% en el primer tomo de E!/ Capital para la industria britanica, y a
pesar de ser un ejemplo para ilustrar el proceso de extraccion de plusvalor bien podria
estar cerca de ese nivel. Investigaciones mas recientes como la de Cockshott ef al
(1995) sefialan la existencia una tasa de plusvalia del 183.9% para la economia britanica
después de las reformas neoliberales de Margaret Thatcher. Por su parte Valenzuela

(2009) calcula una explotacion de 336% para Estados Unidos.
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Grafico 4. Tasa de plusvalia para Argentina, Brasil y México, 1994-2008
(porcentajes)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Egurrola ef al (2014).

Lo anterior muestra que los trabajadores Latinoamericanos, y en el caso que nos interesa
de México, se encuentran sometidos a grados de explotacion bastante mas elevados que
en los paises centrales. Esto, tal como lo afirma la TMD se da por medio de
mecanismos como la intensificacion del trabajo y por consiguiente del aumento de la
plusvalia, la prolongacion de la jornada laboral y la expropiacion de parte del trabajo

necesario para reponer la fuerza de trabajo. Como afirma Marini (1973: 38)

‘El problema [...] para América Latina no es precisamente el de contrarrestar la
transferencia de valor que implica [el intercambio desigual], sino mas bien el de
compensar una pérdida de plusvalia, y que, incapaz de impedirla al nivel de las
relaciones de mercado, la reaccion de la economia dependiente es compensarla
en el plano de la produccion interna’

En el caso del primer mecanismo, es decir, la intensificacion de la jornada laboral, para
1994, los trabajadores mexicanos necesitaban cerca de 8 minutos de cada hora para
reponer el valor de su fuerza de trabajo, lo que significaba que, por jornada laboral,
suponiendo que esta fuera de 8§ horas, eran suficientes 64 minutos. En contraste, todo el
tiempo restante era dedicado al capitalista, es decir, cerca de 7 horas fueron no
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retribuidas. En 2008, la situacién no mejora para la clase trabajadora, pues, por cada
hora de trabajo, 7 minutos de trabajo bastaron para reponer su valor, dando un tiempo

excedente de 7 horas 20 minutos de trabajo no pagado.

Estos son altos grados de explotacion bajo el supuesto de que la jornada de trabajo se
mantiene en un lapso fijo, pero habria que considerar que en muchos casos se aumenta
la extension de la jornada laboral, a veces de forma ilegal, y como consecuencia de la
falta de un poder sindical real, ademas de ello la mayoria de veces, el proceso de trabajo
se realiza bajo condiciones de precariedad (Samaniego, 2014). De cualquier forma,
existe un hecho no refutable: ‘No es facil encontrar, aun en épocas de esclavitud, tasas

de explotacion similares’ (Egurrola et al, ibid: 271)

En cuanto al tercer mecanismo, segiin datos del Centro de Analisis Multidisciplinario
(CAM) (2014), si tomaramos el afio 1987 como base 100, el poder adquisitivo de los
trabajadores para 2006 manifesté una reduccion del 63%. Esto significa que cada vez el
salario minimo en M¢éxico alcanza menos para adquirir lo que el CAM denomina como
una Canasta Alimenticia Recomendable (CAR). En términos porcentuales, en 1987 se
podian adquirir cerca de dos Canastas mientras que, en 2006, la pérdida de poder
adquisitivo llevo a que s6lo se pudiera adquirir el 60% de una sola Canasta. De hecho,
el CAM senala que para poder adquirir todos los elementos que componen dicha CAR,
un trabajador mexicano en 2006 debid de trabajar cerca de 13 horas y 19 minutos, en
comparacion con 1987, donde el tiempo que necesitaba era de 4 horas y 3 minutos,
is0lo para adquirir alimentos! Todavia faltaria ver los demds componentes en la
reproduccion del obrero de orden social y cultural.®* Esto confirma el planteamiento de
la TMD sobre la violacion del valor de la fuerza de trabajo, y como apunta Osorio
(2013: 64): “... es la apropiacion de parte del fondo de consumo de los trabajadores por
el capital la quetiene la mayor significacion en el conjunto de procesos de
superexplotacion que definen la reproduccion del capital en las economias
dependientes’. Dicha situacion ha creado que todos los elementos que conforman a la
familia deban entrar al mercado de trabajo con el fin de obtener los medios necesarios

para su reproduccion pues no basta con que un integrante se encuentre trabajando. A su

33 Los datos mas recientes para 2014, sefialan que se tendria que trabajar 22 horas y 53 minutos para asi
obtener el salario necesario que le permitiera satisfacer las necesidades alimenticias recomendadas del
trabajador.
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vez, esto origina presiones importantes en el mercado laboral interno que al aumentar el

ejército industrial de reserva evita el aumento del salario.

Para el patron de especializacion productiva esto es necesario en cuanto los salarios
bajos son tomados como elementos indispensables de la competitividad en el mercado
mundial y en el caso mexicano forma parte integral de la estrategia exportadora
(Cabrera, 2015). Ello es posible pues la economia globalizada garantiza siempre una
fuerza de trabajo disponible para ser explotada presionando a los Estados dependientes a
mantener un salario bajo a costa del consumo de la poblacion. En estas condiciones no
es raro que la distribucion del ingreso en México se encuentre en los niveles que hemos
resefiado anteriormente. Tampoco sorprende la tendencia a la baja de la participacion de
los salarios en el PIB (véase grafico 5) que muestra una tendencia ciclica decreciente y

que no alcanza a repuntar los niveles de inicio de los ochenta.

El ciclo del capital en la economia dependiente por tanto es distinto al de una economia
central ya que esta volcado hacia el exterior y no busca un estimulo de la demanda

interna. Por eso Ruiz (2014: 46) sefiala con justa razon que:

‘Esta politica instrumentada en México ha provocado una estrechez del mercado
interno mexicano, pues las bajas remuneraciones han resultado en niveles de
consumo limitados, y esto, a su vez, ha reducido el potencial del consumo de
masas, que es parte fundamental de crecimiento en los capitalismos modernos’

Grafico 5. Participacion de las remuneraciones al trabajo salario en el PIB, 1980-2008
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Samaniego (2014).
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3.6 Las partes M’y D’

En el patrén de especializacion productiva, la realizacion de la mercancia y por ello, el
paso completo del ciclo de capital no sucede en el mercado interno. En una economia
dependiente el salario de la fuerza de trabajo no tiene suficiente peso para la adquisicion
de estos bienes. Por esta razon, el mercado externo es el elemento dinamico o hacia

donde se dirigen las mercancias.

Para México, el destino de sus exportaciones es principalmente el mercado
estadunidense en todo el periodo de estudio, es de destacar que de 1993 a 2008 el
porcentaje dirigido a Estados Unidos estuvo por arriba del 80% (véase grafico 6). Por
otro lado, el porcentaje de exportaciones hacia Canad4 se han mantenido en un nivel
bastante bajo y a pesar de ser uno de los socios que integran el TLCAN, en todo el
periodo el porcentaje de las exportaciones destinadas a ese pais no superan el 3%. Por

ultimo, es evidente la desconexion con Latinoamérica.

Grifico 6. Exportaciones de México por principal pais destino, 1993-2008
(porcentajes con respecto al total)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de CEPALSTAT (2016).
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El contenido de las exportaciones ha cambiado drasticamente como sostienen diferentes
autores. En los ochenta, México era un pais exportador de petréleo y otros productos
primarios. De hecho, para 1985, las exportaciones hacia los paises de la OCDE basadas
en recursos naturales representaban el 58.6% del total mientras que para 2004, sélo el
18% lo fueron. En contrapartida, las exportaciones manufactureras pasaron de

representar el 39.1% en 1985, y en 2004 crecieron hasta ser del 77.7% (véase cuadro 2).

A su vez, estas exportaciones manufactureras se encuentran basadas en su mayoria no
en recursos naturales, marcando una distancia con aquellos paises latinoamericanos del
Cono sur quienes en su mayoria exportan bienes primarios retomando la antigua
tipificacion que le adjudicara los primeros estudios de la dependencia.** Osorio (2015)
plantea que paises como Argentina o Brasil se estarian ligando a un nuevo “Centro” que
seria China, pais a donde dirigen en su mayoria productos primarios como Soya o Carne
y que estarian favoreciendo el aumento de la tasa de plusvalia tal y como describid

Marini (1973) para Inglaterra.

En el caso de México, el predominio de manufacturas en sus exportaciones confirmaria
aparentemente las criticas hacia el enfoque de la dependencia. La experiencia mexicana
estaria demostrando que es posible abandonar un esquema de proveedor de materias
primas tal como fue planteado en los afios sesenta. En lineas generales, pareceria ganar
peso la idea de que siguiendo una estrategia de apertura y desregulacion tal como se ha
aplicado, tarde o temprano se puede escalar en las cadenas globales de valor y generar
exportaciones con “alto contenido tecnologico”. Los datos asi lo sugieren, pues para
1990, las exportaciones de alta tecnologia representaron 8.3%, ya para 2006 estas
llegaron a ser del 18.9% (véase cuadro 3). Esto en un primer momento mostraria que de
alguna manera se estd escalando en la cadena de valor, aunque ni siquiera se estaria

acercando a los niveles de los paises asiaticos.

Sin embargo, esto es una imagen falsa, pues tal y como proponen Moreno-Brid y Ros

(2010: 302-303)

34 Reflexionando sobre la globalizacion capitalista y sus consecuencias productivas Marini escribio: ‘De
esta manera la economia globalizada, que estamos viendo emerger en este fin de siglo y que
corresponde a una nueva fase de desarrollo del capitalismo mundial, pone sobre la mesa el tema de una
nueva division internacional del trabajo, que mutantis mutandis, tiende a reestablecer en un plano
superior, formas de dependencia que creiamos desaparecidas con el siglo XIX. (1997: 260, cursivas del
autor)
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La mayor parte de la tecnologia de estas manufacturas estd, de hecho,
incorporada en los componentes producidos en los paises tecnolégicamente
avanzados, en tanto que los paises en desarrollo estan solamente implicados en
el ensamblaje de dichos componentes, caracterizado por baja sofisticacion
tecnologica, uso de trabajo poco calificado, poco valor agregado, y baja y
estancada productividad del trabajo. Es el caso de la mayor parte de los
segmentos de la industria maquiladora que, como hemos visto, ha aumentado su
importancia en el empleo y exportaciones de la manufactura mexicana.

Esta idea la confirma Vazquez (2012) quien al preguntarse sobre la posibilidad de
escalar en las cadenas de valor sefiala que existen diversos obstaculos importantes. En
primer, las cadenas se encuentran dominadas por compafiias que se rehtisan a transferir
conocimiento del proceso productivo a sus subsidiarias. En segundo lugar, aquello que
es denominado como “gobernanza” de estos sistemas productivos, es lo que decide en
donde se llevardn a cabo ciertas tareas. Por ultimo, dichas compafiias concentran las
investigaciones de Investigacion y Desarrollo (I&D), de tal forma que incluso para los
paises asidticos, supuestos éxitos industrializadores, segiin Arrighi (1997), participan

como ensambladores y han hecho pocos escalonamientos en las cadenas de valor.

Cuadro 2. Exportaciones de México a la OCDE; indicadores seleccionados

(porcentajes)

México 1985 1990 1994 2000 2004
COH’IpOSiCiél’l de 1as 100 100 100 100 100
exportaciones
Recursos Naturales 58.6 33.62 2143 14.38 18.44

Agricultura 9.66 10.27 8.18 5.33 5.75

Energia 45.94 21.02 11.82 8.49 12.11

Fibras textiles,

minerales y metales 3.01 2.33 1.44 0.56 0.58
Manufacturas 39.13 62.45 74.89 81.7 77.72

Basadas en recursos

naturales 3.38 3.37 2.52 1.57 1.25

Basadas en recursos no

naturales 3576 59.08 7237  80.13 745

Otras 2.27 3.93 3.68 3.92 3.85

Fuente: Elaboracion propia con datos de Moreno Brid y Ros (2010).
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Cuadro 3. Exportaciones de alta tecnologia de México y de otros paises en desarrollo
(porcentaje del total de las exportaciones manufactureras)

1990 1997 2006
Malasia 38.2 49 53.8
Corea 17.8 26.4 32
China 6.1* 12.7 30.3
Tailandia 20.7 30.7 27.3
Meéxico 8.3 17.5 18.9
Brasil 7.1 7.3 12.1
Argentina 7.1# 4.5 6.8
Chile 4.6 3.3 6.5

21992
Fuente: Moreno-Brid y Ros (2010: 249).

3.7 Imperialismo y dependencia

El caracter de la dependencia en este punto, es bastante evidente. La ciencia econdmica
contemporanea ya no reconoce conceptos como el de “Imperialismo” y “subdesarrollo”
por considerarlos anacrdnicos, de orden socioldgico, politico y/o con una carga
ideologica que impide la objetividad. No obstante, en nuestra opinion dichas categorias
siguen siendo funcionales y necesarias. La realidad concreta no se puede entender solo

por medio de modelos abstractos que dejan de fuera los elementos socio-politicos.

Aunque hemos descrito el fendmeno en términos puramente econdémicos, pues a este
nivel se dan las relaciones basicas de toda sociedad segun la vision marxista, la mayor
integracion de la economia mexicana con respecto a Estados Unidos se debe
comprender desde una perspectiva global correspondiente al juego hegemdnico mundial
entre potencias. La crisis de 1970 es un ejemplo de ello. Autores como Arrighi (1983) y
Wallerstein (1983; 2005) sostuvieron en su momento que el reacomodo de fuerzas
debio ser entendido dentro de un proceso general en el cual existié6 una pérdida de
hegemonia por parte de Estados Unidos, todo esto en un contexto en donde Europa y
Asia al recuperarse de la gran pérdida que significo la Segunda Guerra Mundial,
comenzaron a crecer y participar, ademas de ganar terreno en el plano econémico y

politico global. Ello significd el proceso contrario para la potencia americana.
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Desde esa perspectiva, la idea planteada por Clarkson y Mildenbenger (2011), no es
alejada de la realidad. En su argumentacion indican que la integracion realizada entre
Estados Unidos, Canada y México a partir de la firma del TLCAN no es fortuita ni dada
por casualidad, es la respuesta a esta disminucioén de la hegemonia estadunidense y por
ello el intento de recuperar poder econémico y politico a nivel mundial. Para lograrlo se
apoya de sus dos grandes “socios” que le proveen, por un lado, energia barata en el caso
de Canad4a, y mano de obra a bajo costo en el caso de México. Pero el “apoyo” no se
reduce a ello pues también existe un soporte en términos de seguridad militar a la vez
que ambos paises funcionan como ejemplos de legitimizacion en términos de politicas
economicas, toda vez que aplican la mayoria de iniciativas generadas desde la Casa

Blanca.

En el caso de México, la firma del TLCAN, no es sino parte creciente en la integracion
al mercado mundial, en especifico al bloque norteamericano. Esa integracion no se dio
en términos de igualdad econdmica ni condujo a la desaparicion de las asimetrias entre
los integrantes del tratado. Al contrario, las disparidades fueron aumentando de forma
jerarquizada y diversa. La garantia de un beneficio para las tres economias fue uno de
los argumentos centrales que impuls6 la firma del acuerdo comercial. Ello, no obstante,
le ha dado una interpretacion a esta integracién que le otorga un cardcter puramente
comercial. A su vez, esto deriva en que las criticas desde diversas posturas, incluidas las
de la llamada “izquierda” mexicana, sobre el mal funcionamiento de la economia
nacional, en ellas se conceptualice a la firma del tratado como el origen de todos los

males.

Como bien sefiala Gazdl (2014: s.p.), esto resulta en un mal diagndstico de un proceso

que es mucho mas complejo y que tiende a distorsionar la realidad analizada:

El Tratado no puede verse ni evaluarse como un fendmeno aislado, sino que
debe ubicarsele en el marco de una politica econémica orientada por la
retraccion del Estado, por el privilegio del mercado, por la desregulacion y la
privatizacion y, en especial, por la apertura ante el exterior; en una palabra, el
Tratado forma parte de una politica econdmica derivada de una concepcion de la
sociedad y de la economia identificada como neoliberalismo

Imperialismo y dependencia se ven reforzados en el caso mexicano por la integracion al

mercado mundial. Esta integracion se da con el pais vecino del norte y como bien
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menciona la teoria de la dependencia, es una subordinacion para reproducir las
relaciones sociales de produccion internas a fin de garantizar las del pais imperialista.
De tal modo que aquellos términos usados actualmente como “paises emergentes”,
“EAGLEs (Emerging and Growth Leading Economies)”, tratan de dar la impresion de
que no existe este proceso y que, en efecto, todos los paises estan saliendo del

subdesarrollo, aunque ya no usen el término.

En otras palabras, aquel planteamiento que hicieran los dependentistas sobre que el
desarrollo/subdesarrollo es un mismo proceso se ha desestimado y con ello se mistifica
el funcionamiento del sistema capitalista, pues para la economia mexicana, segun lo que
hemos podido apreciar, estd lejos de alcanzarse la superacion del subdesarrollo, pues el
sistema capitalista implica necesariamente este proceso. Esto no significa un
estancamiento ni la imposibilidad del crecimiento, pues puede existir. Lo que
observamos es que, al desarrollarse la acumulacion capitalista a nivel mundial se
reproducen las relaciones de dependencia. En el caso de México, su insercion al
mercado mundial ha desembocado en una completa desarticulaciéon productiva
acompafiada de procesos de explotacion de gran intensidad, y solo asi es posible
entender la gran desigualdad social, completo abandono del mercado interno,
descomposicidn politica y violencia creciente, experimentada en estos afios. Derivado
de lo anterior, creemos que es urgente revisitar posiciones tedricas abandonadas por una
supuesta superacion que no se ha dado, es vital pues el capitalismo dependiente implica

un elevado costo en vidas humanas.
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Conclusiones

Después de analizar los cambios ocurridos tanto en el capitalismo a nivel mundial como

en el capitalismo mexicano llegamos a nuestras conclusiones.

Uno de nuestros objetivos que nos planteamos fue el analizar los cambios ocurridos en
el capitalismo mundial que desembocaron en el neoliberalismo. En ese sentido, nosotros
observamos que la economia mundial sufrio transformaciones significativas desde la
década de los setenta que se manifestaron en los afios siguientes de diversas formas.
Una de ellas fue el abandono de las politicas econdmicas keynesianas que fueron
sustituidas por aquellas de corte monetarista-neoclésico. Esto es, en el plano de las ideas
se retom6 la justificacion del “libre mercado” autorregulador como forma de

organizacion socio-econdmica.

Lo que se buscod con ello en su momento fue volver a crear las condiciones para
contrarrestar la caida de la tasa de ganancia que la economia capitalista venia
experimentando en aquellos paises de desarrollo capitalista avanzado. Para ello, se
deslindo al Estado de controlar tareas no vitales, en el sentido que plantea David Harvey
se realiza una “acumulacion por desposesion” dando privilegio a las privatizaciones de
diferentes areas, desde la salud, educacion, transporte y comunicaciones entre otras.
Este proceso vari6 de pais a pais, pero en esencia fue la tendencia dominante que se
impuso en aras de reiniciar la inversion y las tasas de crecimiento estancadas durante la
crisis de los setenta. Cabe destacar que a pesar de dicho esfuerzo nunca se retomaron los

niveles de crecimiento econdmico anteriores a la crisis.

Por otro lado, los trabajadores a nivel mundial experimentaron reducciones en el salario
y la pérdida de beneficios laborales. En general, el capitalismo neoliberal ha sido
caracterizado por el aumento en la desigualdad social y la pérdida de derechos laborales
y sociales. En contrapartida las ganancias del capital aumentaron concentrandose en una

parte muy pequefia de la poblacion mundial.

Aunado a ello, como resultado del proceso de reestructuracion capitalista, se realizaron
desregulaciones en el sector financiero que permitieron dos cosas. La primera fue
otorgar mayor preponderancia al capital financiero sobre el capital productivo. La
segunda fue dar mayor libertad de movimiento a los inversionistas para el traslado de

grandes cantidades de recursos a través del mundo.
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Esto origind que, en el plano de la produccion, los capitales de los paises centrales
pudieran moverse con mayor facilidad a diferentes areas geograficas. Por tanto, la
empresa transnacional se volvio agente preponderante de esta transformacion llegando a

controlar gran parte de la produccion mundial de bienes y servicios.

Junto a este proceso, la incorporacion de los paises antes soviéticos proporciond una
base amplia de fuerza de trabajo que pudo ser utilizada a bajo costo y con una gran
preparacion técnica heredada de los afios en que estuvo vigente al URSS. Por otro lado,
el avance tecnoldgico en telecomunicaciones y el abaratamiento de los costos de
transporte permitieron la fragmentacion de procesos de produccion que la literatura
académica llama como “cadenas globales de valor”. Esta fragmentacién permitio
trasladar aquellas actividades de menor conocimiento a paises con costos salariales
menores a los paises de origen de la inversion. Las actividades de disefio, investigacion
y generacion de conocimiento (las que generan mayor ganancia) serdn conservadas por

las casas matrices de las empresas trasnacionales.

Con ello se configur6 una Nueva Division Internacional del Trabajo. En ella, algunos
paises quedaron bajo la antigua clasificacion de la periferia, es decir, continuaron
participando en el mercado mundial como productores de bienes primarios y
proveedores de materias primas para los paises centrales. Este es el caso de la gran
mayoria de paises africanos que concentran sus exportaciones en productos mineros,
petrdleo y bienes de consumo no duradero. En otras palabras, productos que no sufren

proceso alguno que agregue valor.

En el caso de América Latina, la crisis de la deuda de los ochenta obligd a una serie de
reformas de orden estructural bajo el argumento de generar confianza y estabilidad
macroecondémica en los mercados internacionales. Por tal motivo, se dio un viraje de
politica econdémica y reordenamiento de las relaciones de produccion internas. En
México, esto se expresO en la venta de empresas estatales “ineficientes” y una
disminucion del proteccionismo comercial con el fin de fomentar un modelo de
exportacion, esto es, el abandono de la industrializaciéon por sustitucion de
importaciones. La década de los ochenta también significo la caida de los salarios en
distintos sectores y la disminucion de la calidad de vida de los trabajadores. En cuanto a
la integraciéon comercial, el ingreso al GATT y la posterior firma del TLCAN junto a

una serie de politicas economicas, favorecieron el aumento de las exportaciones no
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petroleras, creciendo aquellas de caracter manufacturero. Esta situacion, junto a otras
experiencias similares en el dmbito internacional, dio pie al cuestionamiento de los
estudios sobre la dependencia afirmando que su validez, si es que esta existid, no podia

ser sostenida actualmente.

Sin embargo, encontramos que, pese a todas las reformas en favor de un modelo de
acumulacion vertido hacia el exterior, este se caracteriza por estar concentrado en pocas
empresas. En realidad, las empresas que se encuentran vinculadas al exterior son las

grandes transnacionales quienes se ven beneficiadas por el proceso de apertura.

Nuestra hipotesis fue que México seguia formando parte de la periferia y que con las
reformas iniciadas en los ochenta y profundizadas a lo largo de la década de los noventa
y afios dos mil, se instaurd una nueva forma de la misma. En el proceso de investigacion
nos encontramos que pocos autores iniciadores de este enfoque tedrico (dependencia)
han analizado su manifestacion en el periodo neo-liberal. Algunos fallecieron y otros
simplemente se encuentran dedicados al estudio de temas que poco tienen que ver con la
dependencia, al menos en su sentido original, transitando a campos como la evolucion

del sector financiero internacional o escribiendo sobre temas politicos.

En nuestro analisis observamos que la dependencia en el caso mexicano, se caracteriza
por abandonar cualquier intento de generar una industria propia desarticulando los
procesos de acumulacion capitalista endogenos. Prueba de ello son la desvinculacion de
las cadenas productivas locales con aquellos sectores ligados a procesos de exportacion
y el hecho de que la mayor parte de la planta productiva se encuentra en manos de

compaiiias transnacionales de procedencia, en su mayoria, de Estados Unidos.

La informacion que recopilamos, asi como aquella provista por otros autores confirmé
que la segmentacion productiva es uno de los elementos caracteristico de la insercion
mexicana en las cadenas de valor. El TLCAN es la expresion comercial que permite
abaratar los costos de transacciones y movilizacién de insumos entre los tres socios que
componen dicho acuerdo. En ese sentido, la critica de aquellos grupos que se consideran
anti-capitalistas no puede reducirse a considerar que los problemas de la economia
mexicana se resolveran eliminando y renegociando aspectos del tratado. En nuestra
opinidn no funcionaria totalmente porque la apertura comercial es s6lo una de las tantas
expresiones del neoliberalismo dependiente, y de hecho, al ponerlo en primero plano se

olvida la forma que asume la explotacion en la economia mexicana.
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Otro elemento importante que confirma nuestra hipotesis para el capitalismo
dependiente mexicano, es la existencia de la superexplotacion del trabajo. En nuestra
investigacion encontramos que no se han abatido los mecanismos que esta categoria
alude, y por lo tanto es que podemos afirmar la existencia de la dependencia para
México. Aunque, reconocemos, s6lo la tocamos en conjunto con el patron de
reproduccion de capital, creemos que el solo analizar la superexplotacion llevaria una
tesis en si misma. Lamentablemente se han hecho pocos intentos de aproximaciéon
empirica a pesar de la importancia de dicha categoria, un estudio en este sentido,
creemos, debe ser abordado para darle mayor consistencia a las afirmaciones del marco

teorico elaborado por la TMD.

Con todo, resaltamos que, como supone la TMD, la fuerza de trabajo en la economia
dependiente no cuenta como consumidor final de las mercancias producidas en el
proceso de reproduccion social. De hecho, la economia exportadora presupone la
realizacion del ciclo del capital en el mercado internacional. Los datos que presentamos
confirmaron que las exportaciones se concentran en un solo mercado, el estadunidense,
y que en su mayoria fueron partes ya fabricadas que se importaron para su ensamblaje y

exportacion.

Por tal motivo, le es posible al capital someter al trabajador bajo mecanismos como la
intensificacion del trabajo, la remuneracion por debajo de su valor y la prolongacion de
la jornada laboral. Todos los elementos anteriores se encuentran presentes en el caso
mexicano, pues en el periodo que estudiamos es junto a Argentina, uno de los paises de
Latinoamérica con las mayores tasas de explotacion. Por otro lado, el poder adquisitivo
ha descendido de tal forma que no se pueden adquirir los medios suficientes que
permiten la reposicion de la fuerza de trabajo, y esto pareceria contradecir el supuesto
que Marx sostenia en el tomo I, a saber, que las mercancias se venden a sus valores. De
ahi es que parten algunos estudios marxistas afirmando una desvalorizacion de la fuerza
de trabajo para América Latina, cuando en realidad existe una compra por debajo de ese
valor justo como sostiene la TMD, y parece ser, también Marx en algunos pasajes de E/
capital. Los datos sobre salario indican que, en el nivel actual, tampoco es posible
obtener los medios que satisfacen las necesidades culturales y sociales, todos ellos
basicos para la vida de un ser humano. Ello ha conducido al crecimiento de la pobreza y

la desigualdad entendidas ambas en sus multiples aspectos sociales.
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En el caso del ultimo mecanismo, la extension de la jornada laboral, tenemos que la
imposibilidad de satisfacer las necesidades basicas con el salario establecido ha llevado
a que en muchas ocasiones los trabajadores trabajen mas horas de las establecidas
legalmente. Aunado a ello, la incorporacion de miembros de la familia a la busqueda de
empleo otorga mas horas-hombre con lo cual el capital obtiene mayor cantidad de
trabajo, ademas, la incorporacién de mas trabajadores al mercado laboral aumenta el
ejército industrial de reserva y esto presiona a la baja a los salarios, que de por si son

bastante precarios.

En suma, tenemos que, en el capitalismo dependiente mexicano, la explotacion
capitalista se exacerba a grados bastante elevados. Es cierto que la ofensiva del capital
en el neoliberalismo existe en todo el mundo y que la clase trabajadora perdio aquellas
conquistas salariales y las prestaciones sociales adquiridas en el pasado. Pero ello se da
con mayor intensidad en las economias dependientes, como la mexicana, donde la clase
trabajadora se ve sometida a procesos de explotacion distintos a los paises centrales. Por
esa razon, la economia mexicana sigue siendo dependiente en la forma en que plantea la

TMD.

En los términos antes descritos, la TMD —y cumpliendo otro de nuestros objetivos—
creemos, sigue siendo vigente en su analisis de la dependencia, entendida esta como una
subordinacion que permite recrear las relaciones sociales de produccion de la potencia
hegemonica a la que se encuentra ligada la economia dependiente. En el caso de
México, el ensamblaje de manufacturas derivado del bajo costo de la mano de obra
permite garantizar a Estados Unidos su posicion hegemonica frente a otras potencias. A
su vez otras potencias como China, tienen y generan su propia periferia. De nuevo, ese

seria otra linea de investigacion pendiente.

Lo anterior plantea algunas cuestiones que necesitan ser abordadas, por ejemplo, si la
produccion mundial se realiza por medio de la segmentacion del proceso productivo en
distintos paises, ;qué significado tiene hoy el imperialismo? ;Es la dominacion de un
Estado por otro? O como plantean otros autores, ;es la garantia por parte de los Estados
mas poderosos de los derechos del capital y su funcionamiento a nivel mundial? Lo que
nosotros observamos es que actualmente la concepcidn tedrica sobre el imperialismo se
aborda en términos politicos, es decir, a nivel del anélisis de la superestructura, pero no

en términos econdmicos, o de la estructura que es en esencia, el método marxista. Ese es
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otro campo que necesita ser analizado, sobre todo, porque tanto imperialismo como
dependencia son categorias que van de la mano y son guias esenciales de la lucha

politica a nivel mundial.

Otro punto que necesita ser analizado con mayor profundidad, es la manifestacion de la
superexplotacion del trabajo en diferentes momentos historicos, ello resultaria en una
historia econdmica, muy distinta a la que se existe actualmente, que ampliaria los
estudios sobre la dependencia y los debates sobre el capitalismo en México, esto a la luz
de las nuevas investigaciones histdricas y de aparicion de datos. El ensayo clasico de
Marini plantea una hipdtesis para las economias exportadoras antes de la crisis de 1929.
Sin embargo, su analisis se detiene alli y no aborda la forma en que el capitalismo
dependiente latinoamericano mantiene este proceso durante la etapa de la ISI ademas de
que el analisis presentado también lo hace en términos generales, es decir, de América

Latina, lo que faltaria es realizar un analisis a nivel de paises.

Otra de las cosas que observamos durante el proceso de investigacion y que se
encuentra en el plano teorico, es que dentro de los estudios econdmicos marxistas
contemporaneos no existe un reconocimiento ni una vinculacién con el pensamiento
dependentista. Sigue existiendo un ataque a las ideas planteadas por la TMD vy en el
peor de los casos se le ha relegado a un episodio dentro la historia de la sociologia
latinoamericana que est4 enterrado. Esto es un campo que merece atencidon pues existen
muy pocos economistas involucrados en el desarrollo tedrico de la TMD. Inclusive,
observamos una mayor participacion de cientificos sociales provenientes de la
sociologia y de la ciencia politica que intentan ampliar el desarrollo tedrico existente.
Esto lleva a que la categoria “dependencia” se asocie inmediatamente a una
subordinacion politica, que en efecto se da, pero que olvida el proceso de produccion

dentro de las economias dependientes.

Por ello, aunque el marco tedrico de la TMD nos parece sumamente vigente, creemos
que necesita avanzar hacia la incorporacion y vinculacion con la teoria marxista, asi
como el andlisis empirico. Un ejemplo de ello, seria conectar la teoria de las ondas
largas propuesta por marxistas como Ernest Mandel y como ello repercute en la
acumulacion capitalista en centro y periferia. Marini reconocia que la TMD nacid
usando un instrumental no marxista, y al desarrollar una teoria basada en Marx, era

necesario adentrarse en lo que podria denominarse como una economia politica de la
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dependencia. Si bien, los autores que tratan de reivindicar la TMD para la actualidad
rescataron los elementos nucleares y logran presentar en una forma condensada los
planteamientos de Marini, NO han logrado avanzar en una teoria en los términos antes
descritos. No basta con presentar la categoria “patron de reproduccion de capital” y de
ahi tratar de verificar cada parte del proceso. Ello resulta en que se usen indicadores que
pueden ser considerados no marxistas o procedentes de otras escuelas del pensamiento
econémico. Con todo, y considerando que el desarrollo de una teoria contiene un
proceso de critica y refinamiento de sus métodos, pensamos que este tema puede ser

resuelto en el largo plazo.

En esta tesis, lo que pretendimos fue dar el primer paso que fue, ver si en efecto dicha
corriente tedrica es aun vigente como herramienta de andlisis de las economias
latinoamericanas, aunque nos restringimos sélo a la mexicana. En nuestra opinién, aun
y con todas las limitaciones existentes los aportes que se le han realizado en los tGltimos
afios nos brindé una guia de cémo abordar la investigacion y como observar la

dependencia en un terreno no tedrico.

Por ultimo, y a contrapelo de los discursos neoliberales, confirmamos que el sistema
capitalista opera en forma desigual. El desarrollo capitalista implica el subdesarrollo de
otras regiones econdmicas y la intensificacion de procesos de explotacion que conducen
a los indicadores sociales caracteristicos del subdesarrollo. No existe razon para pensar
que con el libre comercio, que es la estrategia del capitalismo contemporaneo, los
niveles de vida aumentardan de forma equitativa. De hecho, la estrategia de libre
comercio favorece la expansion de las empresas trasnacionales y la segmentacion de
procesos productivos en detrimento de procesos de produccion locales. Esto conduce a
una critica de la globalizacion capitalista y a una revision de algunas teorias
latinoamericanas actuales, en especifico, la postura de la —altima— CEPAL que postula
la posibilidad de un escalamiento en las cadenas globales de valor, olviddndose de las

relaciones de poder sintetizadas en uno de sus propios conceptos: Centro y periferia.

Esto se traduce en que la TMD sea una —;la unica? — de las pocas teorias criticas
existentes en la region, aunque la menos divulgada. Pensamos que ofrece importantes
preguntas e ideas para las fuerzas sociales que luchan en contra del neoliberalismo, por
ejemplo: ;qué estrategia politica debe ser usada para la transformacion de las

condiciones de la region? Una de las razones por las que la TMD fue abandonada es que
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su analisis lleva a la busqueda de la superacion del capitalismo. En otras palabras, fiel a
su origen marxista, no pretende formular una politica “correctiva”, al contrario, entiende
que el capitalismo dependiente solo puede ser superado via el establecimiento de una
sociedad con relaciones sociales de produccion no capitalistas. Ello en oposicion de la
fuerza politica que actualmente se denomina a si misma como de “izquierda”, esta
ultima cuando se pregunta si existe alternativa al modelo neoliberal piensa en los afos
dorados del capitalismo como punto de referencia para sus acciones y agenda politica.
De hecho, esta “izquierda” contemporanea ha puesto en el centro de su discurso la lucha
por la democracia y la transparencia en la administracion publica en detrimento del
andlisis de lucha de clases y abolicion de las relaciones de explotacion, que en el
capitalismo dependiente se exacerban. No parece darse cuenta este tipo de movimiento
politico, que aun cuando se gane el poder y exista un cambio de “partido” dentro del
capitalismo, el campo de accidon serd ejercido en un contexto de grandes cadenas de

produccion mundiales, impidiendo en muchas formas una transformacion real.

Por esa razon, la TMD tiene una utilidad doble. Primero, permite acercarse al analisis de
las economias dependientes bajo un analisis critico que no permiten las teorias
convencionales, pues incluso en las perspectivas mas heterodoxas, estas se remiten
unicamente a los fallos de las politicas econdmicas desde el Estado o del mercado, y en
segundo lugar, ofrece una nueva perspectiva a los movimientos sociales dentro de las
economias dependientes, que en el caso de México resulta sumamente necesario desde

que la crisis del 2008 afectara el modelo exportador cuestionando su continuidad.
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Cuadro A. Inversion Extranjera Directa en México, 1990-2008.
(millones de dolares)

Tasa de

Aio IED crecimiento

anual
1990 3,722.4
1991 3,565.0 -4.2
1992 3,559.0 -0.2
1993 4,900.7 37.7
1994 10,646.9 117.3
1995 8,374.6 -21.3
1996 7,847.9 -6.3
1997 12,145.6 54.8
1998 8,373.5 -31.1
1999 13,880.5 65.8
2000 18,110.0 30.5
2001 29,860.8 64.9
2002 23,932.3 -19.9
2003 18,155.4 -24.1
2004 24.,820.9 36.7
2005 24,373.4 -1.8
2006 20,006.4 -17.9
2007 31,3134 56.5
2008 26,888.5 -14.1

Fuente: Elaboracion propia con datos de (Lichtensztejn, 2012).



Cuadro B. IED en México por sectores economicos, 1994-2008

(porcentajes)
IED por sector 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008
econémico
Total 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Agropecuario 0.1 0.1 0.4 0.1 03 0.6 0.5 03 04 0.1 0.2 0.1 01 05 02
Mineria 0.9 0.9 1 1 0.6 1.8 0.9 0 1.1 0.7 1.2 09 22 54 175
Electricidad 0.1 0 0 0 03 1.1 0.7 1.1 1.9 1.9 1.1 0.8 04 18 1.8
Construccion 2.3 0.5 0.3 0.9 1.5 1.5 1.2 .1 22 0.8 1.8 1.2 22 7.7 38
Manufacturas 552 523 553 543 56.8 66 55.8 199 362 51.7 559 453 502 432 289
Servicios 413 462 43 43.7 404 29 408 775 582 448 39.8 517 457 414 478
Comercio 11.2 109 8.6 146 11.8 10.8 13.7 81 7.6 8.2 5.4 11.8 34 49 7
Transportes 6.4 9.4 4.9 5.4 5 2.5 0.5 05 2.7 2 0.4 58 09 09 14
Inflo en medios masivos 5.3 5.1 5.1 5.1 54 25 9.4 10.1 144 123 6.9 6.6 34 1 5.5
Servicios financieros 8 10.1  13.1 8.3 7.9 3 24.7 53.6 278 152 224 9.2 19.5 20.7 23
Servicios Inmobiliarios 1.3 1.7 2.1 1.2 1.2 2.1 2.4 0.7 1.6 1 1.1 52 53 45 6.6
Servicios profesionales 2.1 2.1 2.1 2.1 21 05 0.4 1.3 0.6 1.2 0.3 03 34 13 18
Otros servicios 7.1 7 7.1 7 7 7.9 8.6 33 3.6 4.9 3.3 129 116 8 23

Fuente: Elaboracion propia con datos de (Lichtensztejn, 2012).
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Cuadro C. Distribucion del ingreso por hogares en México,
varios afos.

Deciles 1994 2000 2006 2008
1 1 1.1 1.4 1.2
2 2.1 2.1 2.6 24
3 3 3.1 3.6 34
4 3.9 4.1 4.5 4.4
5 4.9 52 5.6 5.5
6 6.2 6.6 6.9 6.9
7 8 8.3 8.5 8.7
8 10.5 10.8 10.9 11.2
9 15.6 15.9 15.8 15.9
10 44.7 423 40.1 40.3

Total 100 100 100 100
GINI 0.538 0.523 0.492 0.501

Fuente: Elaboracion propia con datos de Tello (2010).



Cuadro D. Exportaciones, importaciones y balanza comercial de México, 1993-

2008

(millones de dolares)
Afo Exportaciones Importaciones Balanza Comercial
1993 51,832 65,366 -13,534
1994 60,817 79,345 -18,528
1995 79,540 72,453 7,087
1996 96,003 89,468 6,535
1997 110,236 109,808 428
1998 117,539 125,373 -7,834
1999 136,361 141,974 -5,613
2000 166,120 174,457 -8,337
2001 158,779 168,396 -9,617
2002 161,046 168,678 -7,632
2003 164,776 170,545 -5,769
2004 187,998 196,809 -8,811
2005 214,233 221,819 -7,586
2006 249,995 256,052 -6,057
2007 272,044 283,233 -11,189
2008 292,636 310,132 -17,496

Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco de Informacion Estadistica (BIE).
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Cuadro E. Importaciones de México por paises y regiones seleccionadas, 1993-2008

(millones de dolares)

Afio Total TLCAN EUA Canada China UE Centroamérica
1993 65,366 45,294 1,175 386 7,877 119
1994 79,345 56,411 54,790 1,620 499 9,116 150
1995 72,453 55,202 53,828 1,374 520 6,790 88
1996 89,468 69,279 67,536 1,743 759 7,800 172
1997 109,808 83,970 82,002 1,968 1,247 10,035 201
1998 125,373 95,548 93,258 2,290 1,616 11,845 221
1999 141,974 108,216 105,267 2,948 1,921 12,928 316
2000 174,457 131,551 127,534 4,106 2,879 15,056 333
2001 168,396 118,001 113,776 4,234 4,027 16,681 359
2002 168,678 111,037 106,556 4,480 6,274 16,950 623
2003 170,545 109,481 105,360 4,120 9,400 18,443 867
2004 196,809 116,154 110,826 5,327 14,373 21,656 1,255
2005 221,819 124,716 118,547 6,169 17,696 25,775 1,435
2006 256,052 137,687 130,311 7,376 24,437 28,938 1,411
2007 283,233 148,545 140,569 7,975 29,791 33,839 1,541
2008 310,132 162,065 152,615 9,450 34,754 39,160 1,732

Fuente: Elaboracion propia con datos de CEPALSTAT (2016).
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Cuadro F. Importaciones de México por paises y regiones seleccionadas, 1993-2008
(porcentajes con respecto al total)

Afio TLCAN EUA Canada China UE Centroamérica
1993

1994 71 69 2 0.6 11 0.2
1995 76 74 2 0.7 9 0.1
1996 77 75 2 0.8 9 0.2
1997 76 75 2 1.1 9 0.2
1998 76 74 2 1.3 9 0.2
1999 76 74 2 1.4 9 0.2
2000 75 73 2 1.7 9 0.2
2001 70 68 3 24 10 0.2
2002 66 63 3 3.7 10 0.4
2003 64 62 2 5.5 11 0.5
2004 59 56 3 7.3 11 0.6
2005 56 53 3 8.0 12 0.6
2006 54 51 3 9.5 11 0.6
2007 52 50 3 10.5 12 0.5
2008 52 49 3 11.2 13 0.6

Fuente: Elaboracion propia con datos de CEPALSTAT (2016).
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Cuadro G. Exportaciones de México a paises y regiones seleccionadas, 1993-1998

(millones de dolares)

Afo Total TLCAN EUA Canada China UE Centroamérica
1993 51,832 42,850 1,568 44 2,794 502
1994 60,817 53,127 51,645 1,482 42 2,810 560
1995 79,540 67,255 65,190 2,065 215 3,713 804
1996 96,003 82,017 79,780 2,236 203 3,554 961
1997 110,236 95,235 92,931 2,304 142 3,979 1,278
1998 117,539 103,667 101,950 1,717 192 3,988 1,410
1999 136,361 121,975 118,632 3,343 174 5,157 1,406
2000 166,120 149,783 146,214 3,569 310 5,799 1,555
2001 158,779 139,714 136,446 3,267 384 5,646 1,586
2002 161,046 144,889 141,897 2,991 653 5,626 1,528
2003 164,776 147,335 144,293 3,041 974 6,211 1,579
2004 187,998 167,813 164,522 3,291 986 6,818 1,770
2005 214,233 187,797 183,562 4,234 1,135 9,141 2,400
2006 249,995 216,975 211,799 5,176 1,688 10,996 2,848
2007 272,044 229,998 223,403 6,494 1,895 13,943 3,750
2008 292,636 241,686 234,557 7,129 2,046 17,079 4,034

Fuente: Elaboracion propia con datos de CEPALSTAT (2016).

103



Cuadro H. Exportaciones de México a regiones y paises seleccionados, 1993-1998

(porcentajes con respecto al total)

Afio  TLCAN EUA Canada China UE Centroamérica
1993 83 3 0.1 5.4 1.0
1994 87 85 2 0.1 4.6 0.9
1995 85 82 3 0.3 4.7 1.0
1996 85 83 2 0.2 3.7 1.0
1997 86 84 2 0.1 3.6 1.2
1998 88 87 1 0.2 34 1.2
1999 89 87 2 0.1 3.8 1.0
2000 90 88 2 0.2 3.5 0.9
2001 88 86 2 0.2 3.6 1.0
2002 90 88 2 04 35 0.9
2003 89 88 2 0.6 3.8 1.0
2004 89 88 2 0.5 3.6 0.9
2005 88 86 2 0.5 4.3 1.1
2006 87 85 2 0.7 4.4 1.1
2007 85 82 2 0.7 5.1 1.4
2008 83 80 2 0.7 5.8 1.4

Fuente: Elaboracion propia con datos de CEPALSTAT (2016).
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