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1. Introduccion.

Después de la crisis de 1982, la economia mexicana sufri6 importantes cambios
estructurales. La via que se opt6 para salir de la crisis fue la designacién de estrategias
de estabilizacion econémica, buscando obtener recursos para cubrir el pago de la deuda
externa Yy la reduccion del déficit fiscal, dado que se supuso que inducia a altos niveles de
inflacion y provocaba un efecto de desplazamiento de los recursos a favor del sector
publico. Como consecuencia de lo anterior disminuyé el gasto publico, se establecieron
limites al financiamiento del banco central hacia el sector publico, y se aplicaron medidas
que, en su conjunto, redujeron la participacion del Estado en la economia, significando un

elemento importante durante el periodo de apertura econémica en el pais.

Adicionalmente, durante este periodo se pasOd de un modelo de sustitucién de
importaciones al modelo exportador o de crecimiento hacia afuera, cuyo objetivo fue
dinamizar las exportaciones. Esta adopcion del modelo neoliberal trajo como
consecuencia una apertura econémica sin precedentes principalmente notoria en la
apertura comercial, financiera y productiva, situacion que se profundizaria posteriormente
con la entrada en vigor del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), en
1994.

En la actualidad, el resultado que se esperaba de los cambios estructurales
acontecidos a partir de principios de la década de los ochenta, simplemente no llego, ni
siquiera se acercO por un poco a la realidad. México es un pais emergente, tanto social
como econOmicamente, la cultura del uso y aprovechamiento del sector financiero es
contemplado como un lujo o privilegio de las clases sociales ricas del pais, y por ende se
concentra en las zonas o regiones mas dinamicas. Con todo, parece ser que los bancos
extranjeros'consideran que es un privilegio para los habitantes del pais contar con los
servicios de la banca, aunque sean los mismos habitantes los que aportan, en gran
medida, al cimulo de ganancias del capital extranjero mediante el pago de altas tasas de

interés del mercado y comisiones extraordinarias por el uso de estos servicios financieros.

! Actualmente el sistema bancario es dominado tremendamente por la banca comercial extranjera, dentro
de los que destacan son: Grupo Financiero Banamex, que opera en manos de bancarios norteamericanos,
BBVA Bancomer que procede de bancarios espafioles, y en menor medida Banco Santander y HSBC, de
capital espafiol y britanico respectivamente.



Para analizar las tendencias coherentes al desarrollo del pais es necesario
abordarlo desde una perspectiva tedrica. Existen diversas corrientes del pensamiento,

uno de los cuales es el desarrollo endogeno.

El concepto de desarrollo endégeno es una interpretacion que analiza una realidad
compleja, como es el desarrollo de paises, regiones y ciudades, que incluye diferentes
visiones que comparten una misma légica tedrica y un mismo enfoque de la politica de
desarrollo. Se trata de una aproximacion territorial al desarrollo, que hace referencia a los
procesos de crecimiento y acumulacion de capital de una localidad o un territorio, que
tiene cultura e instituciones que le son propias y en las que se basan las decisiones de
ahorro e inversion. Desde esta perspectiva, las iniciativas de desarrollo local se pueden
considerar como las respuestas de los actores publicos y privados a los problemas y
desafios que plantea la integraciéon de mercados en la actualidad (Vazquez Barquero,
2007: 184). Esta teoria considera el desarrollo humano como la referencia que esta en el

centro de los procesos de transformaciéon de la economia y de la sociedad.

El desarrollo es un proceso complejo que transforma el territorio desde diferentes
planos (productivo, tecnolégico, social, cultural, politico), que es posible interpretar gracias
al concepto de desarrollo endogeno.

Después de la Segunda Guerra Mundial algunos autores” estructuraron un cuerpo
de la doctrina econ6mica encaminada a los procesos de crecimiento y cambio estructural
gue perseguian satisfacer necesidades y demandas de la poblacién con el fin de mejorar
su calidad de vida y, en concreto, se proponen el aumento del empleo y la disminucion de

la pobreza.

Con el fin de alcanzar el desarrollo territorial, se precisa aumentar la productividad
en todos los sectores productivos, es decir, aumentar la produccién por trabajador en las
actividades agrarias, industriales y de servicios, introduciendo cambios tecnoldgicos que

permitan nuevas combinaciones de factores productivos.

La teoria del desarrollo endégeno analiza los mecanismos de la acumulacién de
capital y las fuerzas que estan detras de las fuentes inmediatas de crecimiento. Bajo esta
perspectiva el crecimiento econémico es un proceso caracterizado por la incertidumbre y

el azar y condicionado por el cambio de las condiciones de mercado y por las decisiones

? Autores como Abramovitz (1952), Arrow (1962), Kuznets (19966), Lewis (1955) y Solow (1956).



de inversion de los actores, por lo que deberia entenderse como un proceso evolutivo.
Las empresas toman sus decisiones de inversidn teniendo en cuenta sus capacidades y
los recursos especificos del territorio en el que estan localizadas, por lo que el analisis del
crecimiento se enriquece amplidndolo desde la perspectiva territorial.

Ademas, el progreso econdémico no depende solo de la dotacidn de recursos que
un territorio tiene y de la capacidad de ahorro e inversion de la economia, sino del
funcionamiento de los mecanismos a través de los que se produce la acumulacion de
capital (como la organizacion de los sistemas de produccion, la difusion de las
innovaciones, el desarrollo urbano del territorio y el cambio de las instituciones) y de la
interaccion que se produce entre estas fuerzas. Por ello, para interpretar y explicar el
crecimiento econdmico, es necesario especificar que el comportamiento de la
productividad depende también del resultado de las fuerzas que propician los

rendimientos crecientes.

La teoria del desarrollo enddgeno y los modelos de crecimiento endégeno aceptan
que existen diferentes sendas de crecimiento de las economias en funcién de los recursos
disponibles y de la capacidad de ahorro e inversion, que los rendimientos de los factores
pueden ser crecientes, que el progreso tecnolégico es endodgeno en los procesos de
crecimiento y que existe un espacio para las politicas de desarrollo industrial y regional.

Sin embargo, ésta teoria se diferencia de los modelos de crecimiento endégeno
en que integra el crecimiento de la produccién en la organizacién social e institucional del
territorio, en que adopta una vision territorial y no funcional de los procesos de crecimiento
y cambio estructural, en que entiende que los mecanismos y las fuerzas del desarrollo
actlan sinérgicamente y condicionan la dinamica econ6mica. Tiene por lo tanto, una
vision mas compleja del proceso de acumulacion de capital. Lo que le lleva a plantearse
las politicas de desarrollo econémico desde el territorio, y darle a la sociedad civil un
papel protagonista en la definicibn y ejecucion del futuro de la economia (Vazquez
Barquero, 2007: 187).

Para erradicar la pobreza y crear empleo, la estrategia mas eficaz seria instaurar
un modelo de desarrollo autbnomo que movilizase el potencial de desarrollo existente en
el territorio e impulsara la produccion de las pequefias explotaciones agrarias, las

pequefias y medianas empresas y la industria artesanal, que detuviera el proceso de



urbanizacion masiva y que comprometiera la participacion de la poblacion en el proceso

de desarrollo.

Una de las cuestiones del desarrollo residiria en identificar los mecanismos que
facilitan los procesos de desarrollo y cambio estructural. La teoria del desarrollo endégeno
es una interpretacion Util en este sentido, ya que va més alla de la argumentacion en
términos de la utilizacion eficiente de los recursos disponibles, del potencial de desarrollo,
y analiza los mecanismos que regulan y controlan los procesos de acumulacion y que
favorecen la aparicién de rendimientos crecientes y, por lo tanto, explican el desarrollo
econémico. Algunos autores destacan también la importancia de la distancia y la
localizacién con respecto al mercado principal en la concentracion econémica espacial, a
través del costo de transporte y economias de escala, ya que las empresas tienden a
establecerse en donde se concentra la demanda, lo que minimiza sus costos de

transporte y por lo tanto, de produccion.

Las actividades agricolas se distribuyen muy uniformemente por depender de la
tierra como factor productivo, conformando muchas localidades rurales con relativamente

poca poblacion.

A partir de la segunda mitad del siglo XX, los servicios se convierten en la
actividad hegemonica del proceso de acumulacién capitalista en las sociedades
econdmicamente mas avanzadas (Garza, 2006). De tal forma que, hoy en dia, es
fundamental investigar teGricamente la concentracién econdmica espacial de este sector
en especifico para la explicacion del crecimiento econdmico y desarrollo de regiones y

ciudades.

Uno de los procesos espaciales complejos es el del sector financiero, identificado
generalmente como parte integrante del sector terciario de la economia (sector servicios).
Algunos autores (Romero, 1997) conceptualizan el comportamiento del sector financiero
como un claro reflejo de la actividad econémica en su conjunto relacionandola con la red
urbana o con la interdependencia locacional, es decir, con la toma de decisiones
espaciales en funcion de la competencia entre diferentes entidades, pero las estrategias
espaciales de la banca privada no dejan de tener efectos de diferenciacion espacial entre

areas rurales y urbanas, y entre barrios florecientes y marginados.



Actualmente, el desarrollo regional del pais es demasiado dispar, las politicas
gubernamentales de desconcentracion dirigidas a reducir las discrepancias entre regiones

no han tenido éxito y la brecha entre estas se mantiene o se acentta.’

Entre los principales factores que fomentan la desigualdad estructural del
desarrollo regional en México se encuentra el destino geografico de la inversion publica y
privada. Si se toma en consideracion que la inversion depende directamente de la
generacion, distribucion y uso de recursos financieros, el sistema bancario cumple un
papel vital para el crecimiento econémico al canalizar los fondos de los ahorradores hacia
los inversionistas (Figueroa, 2006: 233). Pero en México el papel de la banca ha sido
pobre y la penetracién de sus capacidades y recursos ha sido deficiente en comparacion
con paises desarrollados e incluso respecto de los paises latinoamericanos con desarrollo

similar.

Poco més de la cuarta parte de las sucursales bancarias del pais se concentran en
la ciudad de México, en Guadalajara y Monterrey (Conde, 2004: 218). Las instituciones
financieras concentran sus operaciones activas en las principales ciudades por la
existencia de economias de escala. Esta politica bancaria de concentracién de recursos
financieros principalmente en las zonas metropolitanas mas importantes, las cuales
concentran las actividades econémicas mas dinamicas y los estratos de poblacion con
mayores ingresos, obedece a una perspectiva econdmica racional, ya que los bancos
asignan sus recursos donde la demanda es mayor y, muy probablemente, el riesgo menor
(Figueroa, 2006: 235). Esto, aunado a la pésima distribucién geografica de los servicios
financieros en México, han generado y mantienen un gran obstaculo para el desarrollo

regional incluyente del pais.

El cierre de sucursales y las nuevas formas de banca telefénica, y a través de
internet, generan una burbuja de exclusién financiera que restringe el acceso a los
servicios financieros de la poblacién que carece de servicios de tecnologia avanzada, en
su mayoria personas de bajos recursos, favoreciendo de esta forma a pequefios grupos
sociales ricos (Tickell, 2000). Lo anterior provoca una diferenciacién entre regiones de la
distribucion y penetracion de los servicios que la banca ofrece, principalmente captacion

del ahorro y canalizacion del mismo por medio de diferentes tipos de créditos, y que son

3. s e . .z . . . . .
Figueroa, Leopoldo (2006), “Andlisis espacial de la captaciéon y el financiamiento bancario en México”, en
Gustavo Garza (coord.), La organizacion espacial del sector servicios en México, México, El Colegio de
México.



factor importante para fomentar el crecimiento econdmico de las regiones. Los bancos
han orientado el crédito hacia estos grupos mas ricos como estrategia para minimizar
riesgos (Leyshon y Thrift, 1997), y se enfoca principalmente a los créditos al consumo
(tarjetas de crédito) y dejando del lado el sector empresarial, privando a las empresas
pequefias y medianas del recurso que podria ayudar a modernizar sus procesos

productivos transformandolas en empresas fuertemente competitivas.
1.1. Planteamiento del problema, hip6tesis y alcances de la investigacion

A partir de 1998, cuando se inici6 el dominio extranjero de la banca, con el fin de
maximizar su rentabilidad, los bancos reorientaron el crédito a las regiones o entidades
con menor riesgo, lo cual implica una transferencia de recursos de las zonas pobres a las
zonas ricas. De ahi que se proponga como hipoétesis que el sector bancario en México no
ha cumplido con su papel principal como receptor y canalizador eficiente de los recursos
de los agentes econdmicos en México, y que el factor principal de la concentracién y
penetracion bancaria es, en si misma, la concentracién de la riqueza en el pais, que cada

dia es mayor (Figueroa, 2006: 274).

El sistema financiero mexicano, como institucién clave dentro de una economia,
tiene un papel primordial en la captacion de ahorros y la canalizacién de estos hacia
proyectos productivos dentro del pais que provocarian una reaccion en cadena dentro de
la misma economia, estimulando a todos los sectores productivos y, de esta manera,

promoviendo el crecimiento y desarrollo econémico real.

En el sentido estricto, el sistema financiero mexicano no ha logrado el objetivo de
canalizar los ahorros hacia inversiones productivas, sino que ha optado por mantener su
creciente inclinacion hacia el crédito al consumo, dejando a las empresas desprovistas de
los recursos sustanciales que podrian modernizar sus procesos productivos, tanto asi que
las barreras al crédito empresarial han orillado a las empresas intermediarias, o de
insumos para otras empresas, a creditizar sus mercancias mediante concesiones de
crédito de corto plazo para sus clientes (mas empresas), pero con la diferencia de que

estos “préstamos” se realizan sin el cobro de intereses.

La banca comercial en México, como eje principal del sistema financiero mexicano,
tiene un reto importante, en su papel como institucién clave para alcanzar un crecimiento

y desarrollo econémico real dentro del pais.De esta manera se formulan las siguientes



cuestiones:¢ Cudles son las caracteristicas del proceso de concentracion y penetracion
financiera en México en el periodo 2000-2010?, ¢ Cudles son los factores que propician o
desalientan la concentracion financiera en México en el periodo 2000-2010?, ¢En qué
medida la banca comercial, como parte fundamental del sector financiero, ha contribuido a
la desigualdad regional en México en el periodo 2000-20107.

En la presente investigacion se plantea que, en el periodo 2000 a 2010 la banca
comercial, como parte fundamental del sistema financiero, no ha cumplido su papel como
institucion clave en la vida econémica del pais, desestimando los créditos productivos a
empresas nacionales que bien podrian estimular el aparato productivo en todos los
sectores (agricola, industrial y de servicios) nacionales y, por lo tanto, reducir las
disparidades economicas a nivel regional, aunado a la pobre penetracion financiera que

se ha obtenido en las Ultimas tres décadas.

La investigacion que se presenta intenta mostrar un panorama actual de la
distribucion y penetracion del sistema financiero mexicano, recalcando su papel primordial
en el desarrollo econémico del mismo que deberia tener sobre el crecimiento y desarrollo
econdmico dentro del pais. Pero para la investigacion y cuando se refiere dentro de ella al
sistema financiero se habla de la banca comercial, especificamente de las captaciones y
créditos otorgados por la banca comercial en el periodo de 2000 a 2010, ademas de la
distribucion de las sucursales bancarias sobre todo el territorio nacional. Se formul6 un
indice de penetracion financiera a nivel nacional y otro a nivel regional por la falta de
informacién a nivel regional; a nivel nacional se utiliza el M4 menos el M1 esto dividido por
el PIB, a nivel regional solo se utiliz6 el nUmero de sucursal por habitantes en cada

estado.

En general, la investigacion aporta un panorama actual de la banca comercial en
México en cuanto a la cobertura de servicios financieros a nivel regional y nacional,
identifica las razones por las que ésta institucion de gran importancia no ha cumplido
como un personaje clave para estimular la produccion nacional en los diferentes sectores
de la economia promoviendo, de esta manera, el crecimiento y desarrollo econdémico real

dentro del pais.



2. Marco Teorico

La presente investigacidn incorpora las teorias del desarrollo econémico enddgeno y de

las economias financieras.

Los flujos intra-nacionales en el sistema bancario pueden afectar fundamentalmente a
los patrones espaciales de desarrollo dentro de una economia espacial. El sistema
bancario podria canalizar los ahorros de las areas periféricas y redirigirlo hacia las areas

centrales. (Myrdal, 1957), fomentando su distribucién equitativa.

La primera caracteristica notable del sector financiero en general es su alto grado
de aglomeracion espacial en determinados lugares, por lo general las grandes ciudades.
Muchos paises parecen tener una clara jerarquia de los centros financieros nacionales,
por lo general pre-eminente en cualquier punto del tiempo. Aunque el ordenamiento
particular en la jerarquia puede cambiar, en la medida global de la concentracién espacial
financiera a menudo este centro permanece, de hecho ha crecido en algunos casos. Las
ciudades que eran centros de control financiero de los primeros dias, como Nueva York y
la Ciudad de México siguen siendo dominantes. Una de las razones para la aglomeracion
financiera es la dependencia de la trayectoria.

De esta manera, los centros financieros que tenian temprana ventaja frente a otras
ubicaciones tienden a mantener esa ventaja. Arthur (1989) ha demostrado que en
presencia de rendimientos crecientes, un resultado de dependencia de la trayectoria
puede funcionar. Una innovacion tecnolégica o la ubicacion se convierte en dominante
sobre otras alternativas.

En el sector financiero, los rendimientos crecientes de la localizacién parecen ser
fuertes, sobre la base de las externalidades pecuniarias especificas de un lugar en los
mercados de mano de obra calificada especializada y en el flujo de una mejor informacion
tienden a reforzar la dependencia de la trayectoria.* Sin embargo, la historia de la
evolucién reciente de centros financieros nacionales en Canada y Australia muestra, que
el ordenamiento de la jerarquia de centros financieros nacionales puede cambiar. Esto
sugiere que existen fuerzas poderosas suficientemente como para superar, en algunos

casos, la histéresis® de lugares especificos.

4Porteous, David, The Geography of Finance. Spatial dimensions of intermediary behavior. 1995.
>Fenémeno por el cual un material presenta un estado de evolucién que no depende solo de la causa que lo provoca,
sino también de sus estados anteriores.
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Si las decisiones importantes de préstamos son concentradas espacialmente en
los centros financieros donde los principales tomadores de decisiones residen, puede
haber efectos sobre los prestatarios que se encuentran lejos de estas zonas. El acceso al
crédito puede verse afectado por la distancia entre el prestatario y el banco. ¢Los
préstamos provocan un crecimiento real 6 el crecimiento real es causa de una mayor

demanda de préstamos y por consiguiente de una expansion de los préstamos?

Es bien sabido que los paises desarrollados, necesariamente, han pasado por un
fuerte proceso de urbanizacién y alta concentraciéon econdémica, pero indudablemente
acompafiado de politicas orientadas al buen funcionamiento y distribucién de ésta
concentracion econdémica. Por lo tanto el crecimiento y desarrollo econémico va de la
mano con una alta concentracién de la actividad econdmica en el espacio, y pone en
evidencia la existencia de rendimientos crecientes en lugares especificos y de un
crecimiento necesariamente desequilibrado en un pais desarrollado. No es posible
alcanzar el crecimiento economico alentando la desconcentracion de la actividad
economica, tratar de desconcentrar la actividad econ6mica espacial en un pais es
desalentar el mismo crecimiento econémico. De ahi que las nuevas teorias econémicas
heterodoxas y neoclasicas, destaquen en sus explicaciones el papel central que tiene la
concentracion econémica sobre el espacio geogréafico para el crecimiento econdémico,
siempre y cuando esté acompafado de politicas de desarrollo regional que dirijan dichas
concentraciones minimizando, en lo posible, las disparidades econémicas y de desarrollo

a nivel geografico dentro de un territorio.

La concentracion economica espacial requiere de un grado adecuado de
concentracion que permita explotar las economias de escala potenciales, mientras que la
sobreconcentracion da lugar a una congestion y crecientes costos de vida para sus
habitantes. Por lo tanto se puede afirmar que existe un grado Optimo de concentracion
econdmica espacial para alcanzar el crecimiento econémico, en forma de lo posible,

menos desequilibrado.

Weber introduce en su teoria a los factores de aglomeracién definidos como
“...una ventaja o un abaratamiento de la produccidon o comercializaciéon que resulta del
hecho de que la produccién se realiza en grado considerable en un lugar...” (Weber,
1929: 126). En otras palabras, las relaciones entre las empresas constituyen las

economias de aglomeracioén, incluyendo los servicios: “existen, entonces, interrelaciones
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de servicios, de mercado, y en algunos casos, aunque menos frecuente que en las

manufacturas, interrelaciones de produccion” (Daniels, 1985: 73).

Considerando los estrechos vinculos de la produccion de bienes con la de los
servicios, se podria pensar que la teoria es general, esto es, que se aplica tanto a la
localizacién de las firmas productoras de bienes como a las de servicios. Sin embargo, en
la medida en que las ciudades han alcanzado magnitudes de varios millones de
habitantes, que las tarifas de transporte se han abatido y actualmente representan una
parte pequefia del costo total de las mercancias, asi como que cada vez hay mas
servicios exportables, su ubicacion espacial tiende a divergir de la de las manufacturas
(Garza, 2006: 68).

Ambas actividades tienen relaciones significativas, pero “...esto no significa que
estén geograficamente vinculadas, por lo que partiendo de las manufacturas no es posible

explicar adecuadamente la geografia de los servicios” (Daniels, 1985: 2).

En un estudio econométrico para el Reino Unido que abarca desde la mitad del
siglo XIX, se demostrdé que la existencia de manufacturas no es un requisito para el
desarrollo de los servicios: “El ingreso fue el principal determinante del crecimiento del
empleo en transporte y servicios distributivos, y dado que el ingreso esta desigualmente

distribuido, algunas regiones tienen mayor participacion de los servicios que otras”.®

De esta suerte, mientras que en 1871 Liverpool tenia 15.6% de su fuerza de
trabajo en manufacturas y 26.2% en servicios, a Birmingham le correspondian 42.4% vy
11.6% respectivamente (Daniels, 1985: 19).Las cifras de estas dos ciudades demuestran
gue puede no existir una relacion directa de manufacturas y los servicios en el espacio,

pero eso no implica que no ocurra en el tiempo (Garza, 2006: 69).

Incuestionablemente el desarrollo de los servicios en las principales metropolis

nacionales es un largo proceso histérico que puede abarcar siglos de evolucion, por lo

6Después de analizar la participacién del empleo asalariado y la fuerza de trabajo total en los servicios para
42 paises distribuidos en tres grupos segun ingreso per cdpita para 1960 y 1970, se concluye que “hay
evidentemente una relacién entre el ingreso y los servicios; a medida que el ingreso per cdpita aumenta, la
participacion en el sector servicios crece” (Daniels, 1985: 46). Sin embargo, cuando se considera la
participacion porcentual del PIB en los servicios para diferentes niveles de desarrollo la relacidn es difusa, y
en 1973 tres de los cuatro grupos de ingresos tienen 62% del PIB en servicios, y Unicamente en los menos
desarrollados se observa una cifra significante menor de 52%, pero que crece mas que en los demas grupos
(Daniels, 1985: 47). Citado en Garza (2006: 69).
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que tratar de explicar la distribucion espacial de las actividades econdmicas con modelos

geométricos no es sostenible desde el punto de vista del método cientifico.’

En un enfoque histoérico-estructural, es necesario jerarquizar los factores de
localizacién, puesto que el costo de transporte y de la mano de obra pueden depender de
la construccion de un vasto conjunto de obras de infraestructura, de equipamiento y
servicios publicos—“economias de urbanizacién” mas que “factores de aglomeracion”--,
que determinan la disponibilidad y el costo de transporte, asi como la reproduccién de la
fuerza de trabajo.

El estudio de la distribucidon regional de la banca y de la vinculacion de su
concentracion con otros factores econémicos, nos puede dar una idea del como y por qué
el sistema financiero se ha desarrollado de tal forma que, tanto nacional como
regionalmente, no ha cumplido con su funcién primordial que es la de canalizar los
excedentes de los agentes econdmicos superavitarios hacia los agentes deficitarios de

una manera productiva fomentando asi el crecimiento y desarrollo econémicos.

El nivel de penetracion financiera en México se compara desfavorablemente con el
de otros paises de desarrollo similar, Unicamente el 25% de los adultos cuenta con
acceso a servicios financieros, a diferencia de Brasil y Surafrica donde dicha cifra
representa el 43% y 46%, respectivamente.®

Las disparidades regionales dependen en un alto grado de la politica regional y del
papel, funciones y organizacién del estado, especialmente en lo referente a la politica
regional y planeacion. Pero estas politicas regionales dirigidas a reducir las disparidades
entre regiones no han tenido éxito en México y la brecha entre estas se mantiene o se

acentula.

Entre los principales factores que fomentan la desigualdad estructural del
desarrollo regional en México se encuentra el destino geografico de la inversion publica y
privada. Tomando en cuenta que el sistema bancario realiza un papel primordial en la
captacion y canalizacion de los recursos de una economia, se podria decir que el

desempenfio del sistema financiero en México ha sido muy pobre, y se ha dedicado a

’Garza, Gustavo (2006), “La dimensién espacial de la distribucion terciaria”, en Gustavo Garza (coord.), La
organizacion espacial del sector servicios en México, México, El Colegio de México.
8Demirguc-Kunt, Beck and Honohan, 2007. Policy Research Report on Access to Finance, World Bank.
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garantizar sus ganancias para extraerlas del pais, donde se localizan las casas matrices

de los bancos extranjeros que abarcan el 90% del total del mercado financiero en México.

La geografia del sector financiero tiene implicaciones territoriales importantes. Los
nuevos esquemas de crédito crean patrones innovadores de organizacion territorial de los
bancos para ponerlos en consonancia con los crecientes flujos de dinero y crédito. Este
hecho puede percibirse en varios niveles geogréficos: a escala internacional, pero
también a escala nacional y metropolitana, donde los bancos han orientado el crédito
hacia los grupos més ricos como estrategia para minimizar riesgos (Leyshon y Thrift,
1997).

De forma tal que se destaca el papel dinamico de la concentracién econémica
espacial, del crecimiento econémico y del ingreso, que se caracteriza, en sus primeras
etapas, por un alto grado de concentracion de la actividad econdémica en el espacio y
elevadas disparidades entre ciudades y regiones a fin de garantizar una elevada eficiencia
productiva. Por lo tanto un grado éptimo de concentracién financiera en cada region y con
la suficiente penetracion del sistema financiero, conllevaria indudablemente al

mejoramiento de la calidad de vida de los habitantes de cada region.
2.1 El espacio geografico en la economia.

Durante afios el espacio geografico ha sido ignorado, o mejor dicho menos preciado por la
gran mayoria de los economistas. Este elemento, considerado como una ciencia ajena a
la economia, tiene grandes aplicaciones en esta materia. Algunos autores destacan el
papel del espacio geografico como factor importante en el desarrollo y crecimiento
econdémico.” En este sentido el espacio juega un papel crucial en la planeacion de
politicas orientadas al crecimiento y desarrollo ya que estos se distribuyen, tanto a nivel

internacional como nacional, de manera muy heterogénea sobre el espacio geografico.

La concentracion econdémica espacial es una de las caracteristicas mas
importantes de la distribucién de la actividad econdémica, lo que es prueba contundente de
la existencia de algun tipo de rendimientos crecientes (Krugman, 1992:13). Algunos
autores destacan también la importancia de la distancia y la localizaciéon con respecto al

mercado principal en la concentracion econdmica espacial, a través del costo de

9 . . . ’
Algunos autores destacan la importancia del papel del espacio en la economia, tales como: Asuad, Garza,
Krugman, Anselin, Daniels, etc.
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transporte y economias de escala, ya que las empresas tienden a establecerse en donde
se concentra la demanda, lo que minimiza sus costos de transporte y por lo tanto, de
produccion. De acuerdo al Informe de Desarrollo Mundial 2009 del BIRF, la produccion se
concentra en las grandes ciudades, en las provincias avanzadas y en las naciones ricas.
La mitad de lo que se produce en el mundo cabe en el 1.5% de la superficie del planeta,
lo que propicia disparidades en el ingreso con el resto del mundo. América del norte, la
Union Europea y Japén, cuya poblacion no alcanza los 1 000 millones de habitantes,
representan las tres cuartas partes de la riqgueza del planeta. Los paises de ingresos bajos
producen alrededor del 6% de la produccion mundial con casi 60% de la poblacion vy el
39% de la poblacibn econdémicamente activa, en una tercera parte de la superficie

terrestre.

En la literatura existente sobre la concentracion econdmica espacial y el
crecimiento econdmico se destaca la importancia de ésta concentracion para estimular el
crecimiento econdmico, de acuerdo a la evidencia empirica, la urbanizacion, las
migraciones y la intensificacién del comercio de productos especializados forman parte
del proceso de desarrollo econédmico en todo el mundo. Estos cambios han sido
especialmente notorios en América del norte, Europa occidental y Asia nororiental. Pero
los paises de Asia oriental y meridional y de Europa oriental estan experimentando ahora
cambios que son semejantes en su alcance y velocidad. En esta concepcion, el papel del
espacio y su asociacion con el crecimiento y desarrollo econdémico es fundamental. Varios
autores destacan la importancia del espacio como factor de desarrollo y su asociacién con

la concentracion econdmica.

La distribucién de la poblacién y de las actividades econdmicas es desigual ya que
en los paises desarrollados la mayor parte de la poblacion vive en grandes areas

metropolitanas, cuyas metrépolis se encuentran, a su vez, concentradas en regiones.

Los productores prefieren aquellas localizaciones que tengan buen acceso a los
grandes mercados y a los suministros de productos que necesiten ellos mismos o sus

trabajadores.

Paul Krugman argumenta que las vinculaciones progresivas y regresivas'® son la

causa de que las concentraciones espaciales de produccion tiendan a persistir una vez

10Fujita, Krugman y Venales (1999), plantean que en un mundo con rendimientos industriales crecientes y
competencia imperfecta, en donde se tienen en cuenta sélo dos sectores, el agricola y el industrial, se
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establecidas, y también de que se amplien, con el paso del tiempo, los pequefios
diferenciales de tamafio econdmico inicial que pudieran haber existido entre dos

localizaciones equivalentes en todo lo demas.

Las historias sobre vinculaciones uUnicamente funcionan si hay rendimientos
crecientes respecto de la produccion a nivel de empresa; de lo contrario cada empresa
individual no podria concentrar la produccién en donde el mercado fuera mas amplio, sino

que crearia instalaciones separadas a fin de abastecer a cada uno de los mercados.

Para tener una vision mas amplia sobre el estudio de la actividad econdémica sobre el
espacio, hay que regresar a sus inicios, a las primeras teorias de localizacién de la

actividad econémica.
2.2 Teorias de la localizacién de la actividad econémica

El enfoque principal de los autores que representan esta parte de la corriente del
pensamiento econdmico espacial, se basa en el papel de la distancia y el costo de
transporte en las decisiones de localizacién de las empresas sobre el espacio geografico
y de su funcién como barrera para el intercambio y la produccién, ademas de su efecto en
la estructura espacial de la economia y en la competencia en el mercado (Asuad, 2006:
51).

2.2.1 El modelo de Von Thiinen

Von Thinenpartio de la idea de que las cosechas se diferencian tanto en la produccion
por acre como en el costo de transporte. Se planted el cuestionamiento de ¢coémo habria
de distribuir el suelo que rodea a una ciudad con el fin de minimizar los costos de
transporte y de produccion combinados a ella de un determinado suministro de alimentos?
y ¢Cual seria la distribucion real del suelo, si los agricultores y los terratenientes se
lanzaran a una competencia no planificada en la que cada uno de ellos actuara de

acuerdo con lo que estiman que son sus propios intereses?

presenta aglomeracién de la actividad econdmica, gracias a el autoreforzamiento que genera la proximidad
espacial de la industria. Para esto define como fuerzas centripetas o de atraccidon las vinculaciones
progresivas, es decir, la demanda de bienes intermedios por parte de la misma industria, las vinculaciones
regresivas que se dan por la demanda de bienes finales por parte de la mano de obra empleada en la
industria, la proximidad con mercados densos y el desbordamiento del conocimiento generado.
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Desde esta perspectiva, el uso del suelo y la estructuracion espacial de las
actividades econémicas sobre el espacio geografico, es resultado del funcionamiento del
mercado dado por el intercambio entre el centro urbano y la periferia agricola de la
planicie. Ademas, sefiala la naturaleza del mercado del suelo como de un bien intermedio,
por lo que el comportamiento en su uso obedece a una demanda derivada de bienes
finales agricolas (Asuad, 2006: 51).

La principal fuerza que determina dicho comportamiento corresponde a la distancia
y a las condiciones tecnoldgicas de produccion de los diversos productos agricolas,
condicionada por los requerimientos de intensidad de uso de suelo. Sin embargo, dado
que la distancia de la tierra agricola varia al mercado, medida por los costos de
transporte, y tiene localizaciones diversas, la renta del suelo agricola —si se supone que la
utilidad por unidad de uso de suelo utilizada es constante por producto-, es una renta de
localizacién, que se genera por los ingresos extraordinarios por la renta de localizacion de
las parcelas con respecto al mercado de destino. De ahi que las &reas cercanas al centro
sean reservadas para los productos agricolas de altos costos de transporte y/o elevada
rentabilidad por superficie, las cuales disminuyen en la medida en que se alejan del centro
hacia la periferia. Por lo que, el area que rodea el centro urbano, se caracteriza por
patrones de uso del suelo de diversos cultivos, en forma de anillos concéntricos, cuya
utilizacion econémica se caracteriza por un gradiente de renta de la tierra, que disminuye

del centro hacia la periferia de la planicie (Asuad, 2006: 52).

De esta manera, consideraba que la localizacién desigual de la actividad agricola
sobre el espacio, se asociaba a las ventajas de localizacion y distancia que dichas areas
tenian con relacién al mercado de destino, medido por los costos de transporte. Por lo que
consideraba que la renta provenia de las ventajas diferenciales que propicia la
localizacién de la actividad econdmica con respecto al mercado, ademas de que la oferta
del suelo es inelastica, por lo que cada ubicacién es Unica a la que se asocian habilidades
de sustitucion limitadas (Asuad, 2006: 52).

De esta forma establece la conexion entre actividades y sitios geogréaficos, ademas de

diferenciar el tipo de actividades econdmicas y el efecto de la distancia, precisando que el
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centro corresponde al area geografica de la demanda mientras la periferia es su area de

complemento.™

Gréafico 2.1 El modelo de Von Thinen

Vegetales
Trigo
Ganado
Distancia
+ del centro
Renta de
la tierra

2.2.2 Teoria de la localizacién industrial.

Weber (1909) destaca en su explicacion la asociacion del comportamiento del costo de
transporte y las economias de escala internas de las empresas, como factores que
determinan la localizacion aglomerada de la actividad econémica, al sefalar que dos
empresas tienden a concentrarse en el espacio, si las economias de aglomeracién en el

espacio compensan los costos de transporte.

Ademas, sobresale por considerar heterogéneamente al espacio, al incorporar al
analisis espacial y el célculo econémico de las empresas, a las dotaciones de recursos
naturales y formacion de nodos de transporte, sobre el espacio geografico. Lo que influye

de manera significativa en la aglomeracion espacial de la actividad econ6mica.

" Asuad 2006.
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De tal forma que la distancia, el costo de transporte y los recursos e infraestructura de
transporte localizados, propician un efecto de aglomeracion industrial, debido a las

siguientes condiciones:

1. Lalocalizacion 6ptima de una empresa se da en la fuente de materias primas o en
el mercado del producto final, dependiendo de los costos de transporte entre los
insumos y el producto final, mas que en cualquier sitio intermedio.

2. El atractivo de localizacion de un sitio como destino final de varias empresas
aumenta, si se toman en cuenta los costos de los desplazamientos y de las
maniobras de carga y descarga en los costos de transporte, al considerar varios
sitios de localizacion. Las empresas prefieren un lugar que les permita reducir los
costos de transporte, al disminuir los costos de las maniobras de carga y descarga
entre varios sitios.

3. De existir la necesidad de utilizar modos de transporte alternativos para desplazar
la produccion en el espacio geogréfico, existe una clara ventaja en localizarse en
los puntos de transbordo de la red de transporte por cambio de medios de
transporte. De ahi que los nodos de transporte y lugares cercanos a las principales
rutas de trafico, tengan ventajas evidentes de costo de transporte por lo que se

desempefian como centros potenciales de aglomeracion.

La propuesta de Weber contrasta con el supuesto de planicie homogénea en la que
sustentan su analisis Von Thinen y Christaller. El enfoque de Weber se orienta a
empresas industriales, pero bajo el supuesto de que las decisiones de localizacién se
toman en una planicie heterogénea, donde los recursos productivos y la infraestructura
del transporte varian por su localizacion en el espacio. Por su localizacion distingue
recursos ubicuos, es decir de localizacién espacial homogénea, y recursos localizados
que se caracterizan por su concentracién espacial. En su analisis al considerar como
variable fundamental, el costo de transporte al mercado y la planicie heterogénea,
establece que las decisiones de localizacion de las empresas pueden orientarse hacia los
recursos naturales, mercado o incluso a lugares que se distinguen por sus ventajas de

localizacién, como los nodos de transporte.

Weber partia del supuesto de que siempre hay “alguna parte” donde producir,
distribuir y consumir las mercancias. Aunque su teoria se concentraba en la distribucion

de las empresas manufactureras, afirma que eso no limita la generalizacion de sus
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planteamientos, dada la estrecha relacion entre la produccion con el consumo y la

distribucion (servicios).

Sin embargo a medida en que las ciudades han alcanzado magnitudes de varios
millones de habitantes, que las tarifas de transporte se han abatido y actualmente
representan una parte pequefia del costo total de las mercancias, asi como a que cada
vez hay més servicios exportables, su ubicacién espacial tiende a divergir de la de las
manufacturas (Garza, 2006: 68). Ambas actividades tienen relaciones significativas, pero
“...esto no significa que estén vinculadas geograficamente, por lo que partiendo de la
geografia de las manufacturas no es posible explicar adecuadamente la geografia de los
servicios” (Daniels, 1985: 2). Ademas, tanto las manufacturas como los servicios son muy
heterogéneos, y sus ramas pueden seguir diferentes patrones de localizacion en la
jerarquia urbana (Garza, 2006: 69).

En un estudio econométrico para el Reino Unido que abarca desde la mitad del siglo
XIX, se demostr6 que la existencia de manufacturas no es un requisito para el desarrollo
de los servicios: “El ingreso fue el principal determinante del crecimiento del empleo en
transporte y servicios distributivos, y dado que el ingreso esta desigualmente distribuido,

algunas regiones tienen mayor participacion de los servicios que otras”.*?

De esta suerte, mientras que en 1871 Liverpool tenia 15.6% de su fuerza de trabajo
en manufacturas y 26.2% en servicios, a Birmingham le correspondian 42.4% y 11.6%
respectivamente (Daniels, 1985: 19).

Las cifras de estas dos ciudades demuestran que puede no existir una relacion directa
de manufacturas y los servicios en el espacio, pero eso no implica que no ocurra en el

tiempo.

Incuestionablemente el desarrollo de los servicios en las principales metropolis
nacionales es un largo proceso histérico que puede abarcar siglos de evolucion, por lo

que tratar de explicar la distribucién espacial de las actividades econémicas con modelos

12Después de analizar la participacién del empleo asalariado y la fuerza de trabajo total en los servicios para
42 paises distribuidos en tres grupos segun ingreso per capita para 1960 y 1970, se concluye que “hay
evidentemente una relacién entre el ingreso y los servicios; a medida que el ingreso per capita aumenta, la
participacion en el sector servicios crece” (Daniels, 1985: 46). Sin embargo, cuando se considera la
participacion porcentual del PIB en los servicios para diferentes niveles de desarrollo la relacion es difusa, y
en 1973 tres de los cuatro grupos de ingresos tienen 62% del PIB en servicios, y Unicamente en los menos
desarrollados se observa una cifra significante menor de 52%, pero que crece mas que en los demas grupos
(Daniels, 1985: 47). Citado en Garza (2006: 69).
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geométricos no es sostenible desde el punto de vista del método cientifico (Garza, 2006:
69-70).

2.2.3 Localizacién de servicios y lugares centrales.

La teoria del lugar central establece que las principales funciones de un centro urbano son
las de proveer esencialmente de servicios a su area de influencia o regién
complementaria (Asuad, 2006: 54). Dichos bienes y servicios son el resultado de
actividades econdmicas comerciales y de distribucién. Esto se debe a que los lugares
centrales, concentran y centralizan geograficamente la produccion debido a que ese lugar

minimiza las distancias y los costos de transporte.

El tamafio de los lugares centrales depende de las &reas de mercado de los
servicios que prestan sus empresas, de tal forma que si un grupo de servicios
proporcionado por un conjunto de empresas tienen un area de mercado semejante, estas
tenderan a reagruparse formando un lugar central, concentrando y centralizando la
produccién de dichos servicios. De ahi que el tamafio de los lugares centrales dependa de

las areas geograficas de mercado a las que proporcionan dichos servicios.

La teoria establece que la jerarquia de los lugares centrales se corresponde con la
jerarquia de bienes y servicios, dadas las caracteristicas y requerimientos de la
localizacién de las actividades econdmicas, lo que da lugar a las diferencias en el

desempenio de funciones econémicas y tamarfio de los lugares centrales.

La teoria del lugar central distingue de acuerdo al area de mercado, la prestacion
de servicios, clasificandolos en orden superior e inferior. EI desempefio de los servicios
depende de dos fuerzas econémicas que actian en el espacio geografico: Umbral de la
demanda, corresponde al tamafio del mercado medido por la capacidad de venta en un
espacio geografico dado y se refiere a la cantidad minima de ventas, que le permita cubrir
sus costos y obtener ganancias; Rango del mercado, se refiere al limite externo del area
de mercado, que hace viable econémicamente la prestacion del servicio, medida por la

distancia méxima a la cual puede vender su producto.

De ahi que se establezca que la mayor jerarquia de los lugares centrales se asocie

a los servicios de mayor orden®®, dando lugar a mayores areas de mercado, de tal forma

13 . . . ..
Citado en: Asuad, 2006; ver PoleseOp. Cit. Cabe aclarar que en el caso de los bienes y servicios de
consumo final, es el consumidor el que asume el costo de transporte en forma de desplazamientos. El costo
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que los lugares centrales de menor jerarquia conjuntamente con sus areas de mercado,

se incluyen dentro de las areas de mercado de los lugares centrales de mayor tamafio.

Los servicios de menor jerarquia —mercados espaciales de menor tamafio- dan
lugar a una red de pequefios lugares centrales, de tal forma que los servicios que siguen
en jerarquia, ofreceran todos los servicios de las localidades de menor jerarquia, mas los

servicios propios de su rango de mercado (Asuad, 2006:55).

El area de influencia de los centros de rango inferior se inserta en el de los centros
de nivel superior, de tal forma que la ciudad con la mayor jerarquia engloba al conjunto de

los demas lugares centrales del sistema.

El equilibrio de este sistema en el largo plazo, se determina cuando el area del
sistema esta totalmente cubierta, dando lugar a un sistema espacial de forma hexagonal
de areas de servicio, que es cubierto por una estructura celular hexagonal sobre impuesta
de varios tamafios, los cuales dependen del orden de bienes y servicios. De tal forma, que
la jerarquia y escalonamiento en la prestacién de servicios de los lugares centrales, dan
lugar a una red urbana con diferentes areas de influencia de acuerdo al orden de los

bienes y servicios que suministran (Asuad, 2006: 56).

Cabe recordar que el analisis de Christaller se realiza con el objetivo de establecer
un uso Optimo del espacio, por lo que en su propuesta de estructuracién del espacio del
sistema de lugares centrales y de influencia, lo concibe en forma hexagonal, dado que la
estructura circular implica areas de ineficiencia en el uso del espacio, al no ser atendidas

por los lugares centrales.

real del desplazamiento incluye el costo de oportunidad, particularmente afectado, por consideraciones
tales como la importancia financiera de la compra y frecuencia del consumo. Por lo que el comportamiento
del consumidor con respecto a los servicios sofisticados o superiores y los comunes o inferiores, se
caracteriza por lo siguiente:
1. Servicios escasos, sofisticados o superiores:
Economias de escala muy importantes, puesto que se produce para un gran mercado.
Consumo poco frecuente y muy importante con relacién al ingreso.
No se requiere de desplazamiento constante, los costos de transporte son bajos.
Preferencia del consumidor por desplazarse.
2. Servicios abundantes, comunes o inferiores:
Economias de escala reducidas (pequefios establecimientos).
Frecuente consumo y de poca importancia en proporcion al ingreso.
Gran necesidad de desplazamiento, por lo que se elevan los costos de transporte.
Casi nula preferencia por desplazarse.
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Segun Christaller, la localizacion de los servicios es, por tanto, el resultado de una
minima &area de mercado, o umbral, para cada firma, siendo el tamafio del mercado
determinado por los anteriores factores (el volumen de la demanda; economias de escala;
y costos de transporte) (Daniels, 1985: 74-75). Los servicios se distribuirdn segun el
tamafio del mercado que enfrenten, representado geométricamente por circulos o
hexagonos, y serdn de primer orden, de segundo y enésimo, segun se consideren

diferentes tipos de servicios.
2.2.4 Estructura espacial regional.

La teoria de Losch se puede considerar, de acuerdo a Harry Richardson (1975), como un
contrapunto con la de Weber, ademas que confirma y amplia los planteamientos de
Christaller. Losch considera que los mercados se extienden a lo largo de una superficie y
no sobre un punto como lo establecia Weber, dando énfasis a las variaciones espaciales
de la demanda en un mundo de costos uniformes, en vez de hacer énfasis en las

diferencias locacionales de los costos de las materias primas y del trabajo.

Losch agrega al andlisis de Christaller el concepto de cono de demanda, con diferentes
alturas y didmetros sobre diferentes areas. Asumiendo que existe una planicie
homogénea, mientras primas ubicuas, costos de transporte proporcionales a la distancia,
densidad de la poblaciéon uniforme, igualdad de ingreso, consumo y gustos de los
consumidores y productores. Establece que la demanda en el espacio es funcion del
precio, el cual a su vez se determina por la relacion entre las economias de escala en la

produccion y en la demanda total, la cual disminuye a medida que la distancia aumenta.

Losch plantea que la actividad econdmica se puede distribuir en tres principales tipos

de areas econémicas:

1. Areas de mercado simple, relacion entre un lugar central y su area de influencia.
2. Redes de areas de mercado o franjas o cinturones.

3. Sistemas de redes de areas de mercado o regiones econémicas.

El surgimiento de franjas o corredores econémicos, se debe al efecto de aglomeracion
econdmica espacial, que propicia una arteria de transportacion de bajo costo (carretera,
rio navegable, etc.) al vincular el centro y la periferia. Por lo que productores y
consumidores tenderdn a localizarse cerca de la via, dando lugar al surgimiento de

nuevas actividades y usos del suelo, que atraen y concentran actividad econdémica y
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alteran el uso fisico y econdmico del suelo, alrededor de esas vias por lo que los lugares
centrales, tienden a formar poligonos irregulares, que con frecuencia se asemejan a
rectangulos (Asuad, 2006: 63).

2.3 Teoria del desarrollo end6geno.

A diferencia de las teorias anteriores, la teoria del desarrollo endégeno tiene como eje
principal el desarrollo de las regiones, paises o zonas en cuestién. No solo trata de
explicar el porqué de las aglomeraciones, sino que enfatiza en el papel de las

instituciones para llegar a un desarrollo territorial.

El desarrollo enddégeno es una interpretacién que analiza una realidad compleja,
como es el desarrollo de paises, regiones y ciudades, que incluye diferentes visiones que
comparten una misma légica tedrica y un mismo enfoque de la politica de desarrollo. Se
trata de una aproximacion territorial al desarrollo, que hace referencia a los procesos de
crecimiento y acumulacion de capital de una localidad o un territorio, que tiene cultura e
instituciones que le son propias y en las que se basan las decisiones de ahorro e
inversion. Desde esta perspectiva, las iniciativas de desarrollo local se pueden considerar
como las respuestas de los actores publicos y privados a los problemas y desafios que
plantea la integracién de mercados en la actualidad (Vazquez Barquero, 2007: 184). Esta
teoria considera el desarrollo humano como la referencia que esta en el centro de los

procesos de transformacion de la economia y de la sociedad.

El desarrollo es un proceso complejo que transforma el territorio desde diferentes
planos (productivo, tecnoldgico, social, cultural, politico), que es posible interpretar gracias

al concepto de desarrollo endégeno.

Después de la Segunda Guerra Mundial algunos autores™ estructuraron un cuerpo
de la doctrina econémica encaminada a los procesos de crecimiento y cambio estructural
que perseguian satisfacer necesidades y demandas de la poblacién con el fin de mejorar
su calidad de vida y, en concreto se proponen el aumento del empleo y la disminucion de

la pobreza.

Con el fin de alcanzar el desarrollo territorial, se precisa aumentar la productividad

en todos los sectores productivos, es decir, aumentar la produccion por trabajador en las

 Autores como Abramovitz (1952), Arrow (1962), Kuznets (19966), Lewis (1955) y Solow (1956).
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actividades agrarias, industriales y de servicios, introduciendo cambios tecnolégicos que

permitan nuevas combinaciones de factores productivos.

La teoria del desarrollo endégeno analiza los mecanismos de la acumulacion de
capital y las fuerzas que estan detras de las fuentes inmediatas de crecimiento. El
crecimiento econémico es un proceso caracterizado por la incertidumbre y el azar y
condicionado por el cambio de las condiciones de mercado y por las decisiones de
inversion de los actores, por lo que deberia entenderse como un proceso evolutivo. Las
empresas toman sus decisiones de inversion teniendo en cuenta sus capacidades y los
recursos especificos del territorio en el que estan localizadas, por lo que el analisis del
crecimiento se enriquece ampliandolo desde la perspectiva territorial.

Ademads, el progreso econdmico no depende solo de la dotacién de recursos que
un territorio tiene y de la capacidad de ahorro e inversién de la economia sino del
funcionamiento de los mecanismos a través de los que se produce la acumulacion de
capital (como la organizaciébn de los sistemas de produccion, la difusion de las
innovaciones, el desarrollo urbano del territorio y el cambio de las instituciones), y de la
interaccion que se produce entre estas fuerzas. Por ello, para interpretar y explicar el
crecimiento econdmico, es necesario especificar que el comportamiento de la
productividad depende también del resultado de las fuerzas que propician los

rendimientos crecientes.

La teoria del desarrollo enddgeno y los modelos de crecimiento endégeno aceptan
gue existen diferentes sendas de crecimiento de las economias en funcién de los recursos
disponibles y de la capacidad de ahorro e inversion, que los rendimientos de los factoes
pueden ser crecientes, que el progreso tecnologico es enddgeno en los procesos de

crecimiento y que existe un espacio para las politicas de desarrollo industrial y regional.

Sin embargo, ésta teoria se diferencia de los modelos de crecimiento endégeno en
gue integra el crecimiento de la produccién en la organizacion social e institucional del
territorio, en que adopta una vision territorial y no funcional de los procesos de crecimiento
y cambio estructural, en que entiende que los mecanismos y las fuerzas del desarrollo
actlan sinérgicamente y condicionan la dinamica econdmica. Tiene por lo tanto, una
vision mas compleja del proceso de acumulacion de capital. Lo que le lleva a plantearse

las politicas de desarrollo econdmico desde el territorio, y darle a la sociedad civil un
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papel protagonista en la definicion y ejecucién del futuro de la economia (Vazquez
Barquero, 2007: 187).

2.4 El sector servicios en el espacio geogréfico.
2.4.1. El proceso de servicializacién® de la economia.

Las actividades agricolas se distribuyen muy uniformemente por depender de la tierra
como factor productivo, conformando muchas localidades rurales con relativamente poca
poblacion. En extremo opuesto, las manufacturas y servicios se concentran basicamente
en ciudades, por requerir infraestructura, equipamiento, servicios urbanos, un mercado
diversificado de trabajadores y consumidores, todo lo cual se amalgama como una gran
fuerza productiva externa a las empresas, pero indispensablemente para su

funcionamiento (Garza, 2006).

El proceso de servicializacion de la economia surge a mediados del siglo XX,
donde el sector servicios se convierte en la actividad hegemonica del proceso de
acumulacién del capital en las sociedades econémicas mas avanzadas (Garza, 2006: 29).
Por primera vez en su historia, Estados Unidos alcanza mas de 50% de su fuerza laboral
en el sector servicios en el afio 1950. El resto de los paises del mundo desarrollado
experimentan una transformacién equivalente en las siguientes décadas, impulsados
también por los nuevos paradigmas tecnolégicos que elevan geométricamente la
produccién de bienes industriales al combinar la revolucién de la produccién flexible, los
grandes inventos en semiconductores, microelectrénica, computo y robética industrial, las
telecomunicaciones, la biotecnologia, entre otras significativas innovaciones. La otra parte
gue impulsa la servicializacion de las economias se deriva del aumento en el consumo de
los servicios por varias razones: mas elevados ingresos de los ciudadanos y una alta
elasticidad-ingreso de la demanda de servicios; cambios demogréficos y de los estilos de
vida, que se orientan hacia mayores requerimientos de servicios de salud, educacion y
entretenimiento, asi como por politicas gubernamentales y requerimientos del aparato
productivo y la poblacion de largo plazo que implican mas y mejores servicios,

equipamientos e infraestructuras publicas en ciudades y regiones (Garza, 2006:43).

B gl concepto de servicializacion lo introduce Gustavo Garza (2006: 30) de la siguiente manera: “si al
proceso de revolucidon industrial se le ha denominado industrializacion (industria > industrial >
industrializacién), con el mismo razonamiento lingliistico a la revolucion de los servicios se le puede llamar
sevicializacion (servicios > servicial >sevicializacion).”
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La total hegemonia del sector servicios en las economias mas avanzadas
constituye una verdadera revolucion de los servicios, de la cual emerge la sociedad
terciaria o postindustrial. Esta se caracteriza por tres componentes principales: i) un giro
de la industria a los servicios; ii) actividades econdémicas motrices basadas en el
conocimiento cientifico; iii) nueva estratificacion con elites técnicas hegemonicas (Bell,
1976: 561).

El avance de una economia a escala planetaria implica una nueva division
internacional del trabajo que también contribuye a la expansién de los servicios. Las
grandes empresas transnacionales reubican sus plantas manufactureras hacia algunos
paises del tercer mundo, manteniendo en sus paises de origen las actividades
financieras, de investigacion y desarrollo, las oficinas centrales, los servicios profesionales
altamente especializados, los medios globales de difusion y comunicacion, etc. En esta
nueva geografia econémica mundial, los paises subdesarrollados seran meramente el
espacio donde las empresas corporativas internacionales realizan el proceso
manufacturero, de donde extraen las materias primas y los energéticos, siendo
improbable que evolucionen hacia el estadio de los servicios globalmente competitivos
(Garza, 2006: 60).

Adicionalmente, La Revolucion Terciaria implica un alto dinamismo de los servicios
al productor, pues el conocimiento técnico-cientifico y la informatica se convierten en un
factor clave para el desarrollo de las firmas. Se requiere contar con la informaciéon y la
tecnologia de los procesos productivos y los productos de vanguardia; el mas amplio
conocimiento sobre los mercados y la diferenciacion de los productos; asi como para
tener la capacidad de aplicar los mas eficientes sistemas de gestion corporativa (Bailly y
Maillat, 1989: 16).

2.4.2 Los servicios en el espacio geogréfico.

Si bien es cierto que el empresario tendera a localizar su empresa donde minimice costos
o maximice utilidades, o ambas cosas, su decision individual esta historica y socialmente
determinada por la construccion secular de un monumental conjunto de obras de
infraestructura o condiciones generales de la produccion que, en conjunto, constituyen
una fuerza de produccion socializada. Paralelamente, se van yuxtaponiendo una serie de
factores secundarios incorporados en las teorias convencionales de la organizacion

territorial de las actividades econdmicas, tales como la magnitud del mercado, las
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economias interindustriales, la concentracion de la fuerza de trabajo, los aparatos de

gestion gubernamental, entre otros (Garza, 2006: 70 y 71).

El proceso anterior explica el comoocurre la localizacién, al igual que lo hacen las
teorias de corte neoclasico, pero no el porqué. Se plantea la hipotesis, apoyada en los
resultados del analisis de la concentracion industrial de la Ciudad de México, que el
inmenso conjunto de condiciones generales de la produccion constituye un colosal capital
socializado que traslada valor a las mercancias, elevando las tasas de ganancia de las
empresas localizadas en las grandes metropolis (Garza, 1985: 308 y 306).

Las empresas de servicios de consumo inmediato, por su naturaleza intangible,
imposibilidad de almacenamiento y exportacion de sus servicios (excepto el comercio),
tienden a localizarse lo mas cerca posible de sus consumidores; existe cierta
proporcionalidad con la importancia econémica y demogréfica de la ciudad.*®Por el
contrario, el comercio y los servicios duraderos (al consumidor) pueden exportarse y
almacenarse, y considerando el mayor umbral de mercado que presentan conforme a la
concentracion de actividades de mayor sofisticacion técnica y economias de escala,
tienden a concentrarse en las grandes metropolis: “habra relativamente pocos centros
urbanos en los cuales los servicios de alto nivel se localicen, y seran béasicamente
grandes” (Stanback, 1979: 76).

2.4.3 Los servicios al consumidor y al productor.

El proceso de concentracién de los servicios duraderos se acentla por los cambios
tecnolégicos en la transportacién, principalmente el uso extendido del automdvil, la
especializacion del comercio en grandes tiendas departamentales en centros comerciales,
y la existencia de instituciones educativas y hospitalarias especializadas, asi como por las
crecientes economias de aglomeracion'’ y urbanizacion (Daniels, 1985: 123; Ochel y
Wegner, 1987: 38).

16«1 3 distribucién espacial de los servicios “residenciales”, tales como el comercio al menudeo, bienes de
consumo basico y servicios del gobierno local, pero también muchos servicios de educacidn, salud, y
cuidados personales, dependen del numero y densidad de la poblacion y del nivel del poder de compra de
los residentes” (Ochel y Wegner, 1987: 38)

7 Segtin Weber (1929), los factores de aglomeracion se definen como”...una ventaja o un abaratamiento de
la produccién o comercializacién que resulta del hecho de que la produccidon se realiza en grado
considerable en un lugar...”
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De esta manera, se puede pensar en la existencia de una jerarquia de los
servicios al consumidor por sus diferentes tipos, segun la cual en los principales centros
metropolitanos se ubicaran los mas sofisticados demandados a escala nacional, ademés
de todos aquellos de rangos inferiores existentes en el resto de las ciudades; en el estrato
de ciudades intermedias tendran una mayor variedad de servicios, principalmente los
requeridos por la poblacion local y de la ciudades menores de su hinterland®®; finalmente
las ciudades pequefas poseen una mas restringida oferta de servicios para satisfacer los
requerimientos del mercado local (Stanback, 1979: 95). Sus necesidades de servicios
superiores los obtienen de las ciudades intermedias, las grandes o la principal metrépoli,

segun corresponda.

En contraste con los servicios al consumidor, los dirigidos al productor tienden a
localizarse en pocas metrépolis, las cuales disponen de las mas sofisticadas y variadas
infraestructuras urbanas gracias a gigantescas inversiones publicas (economias de
urbanizacion), las cuales permiten, ademas, tener sustantivas ventajas de aglomeracion
por concentrar la mas diversificada gama de actividades econémicas y oferta de mano de
obra calificada (Daniels, 1985: 183). En estas urbes tienden a localizarse las modernas
empresas de servicios al productor en informatica, servicios profesionales complejos,

finanzas y seguros, etc., que demandan los grandes corporativos.

La atraccion de las principales areas metropolitanas para las firmas de publicidad,
computacion, investigacion de mercado, consultorias profesionales de diversos tipos
(legales, contables, ingenieria, etc.), bancos y seguros, entre otras, se debe a las ventajas
de las grandes ciudades en economias de aglomeracion, rapido acceso a la informacion,
a los clientes, la disponibilidad de la mejor infraestructura de comunicaciones y
transportes, oferta flexible de edificios de oficinas, mercado de empleados y trabajadores
diversificado, concentracion de las universidades y los centros de investigacion, entre las
principales (Garza, 2006: 72-73).

“Hinterland es un territorio o area de influencia. Este concepto se aplica especificamente a la region o
distrito interno situada tras un puerto o rio, donde se recogen las exportaciones y a través de la cual se
distribuyen las importaciones.La palabra hinterland proviene del idioma aleman, y significa literalmente
"tierra posterior" (a una ciudad, un puerto, etc.). En un sentido mas amplio al anterior el término se refiere a
la esfera de influencia de un asentamiento. Es el drea para el cual el asentamiento central es el nexo
comercial.Como hinterland se conocieron asimismo las zonas que rodeaban a las antiguas colonias europeas

en Africa, que, aunque no pertenecian a la colonia, fueron influenciadas por ésta.
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2.5 El sector financiero y su localizacion espacial.

Muy poco se ha estudiado sobre la localizacién del sector financiero en el espacio®, por lo
gue la existencia de teoria en este campo es escasa. El sector financiero se mueve con
los servicios mas complejos insertando sus productos mas sofisticados en muy pocas,
pero grandes, metrépolis de un pais, sin embargo éste sector tiene una gran importancia
en cuanto a que puede fomentar el desarrollo de regiones especificas con créditos
productivos, 6 en cuanto a que puede profundizar las disparidades econémicas regionales

dentro de una nacion.

Los flujos intra-nacionales en el sistema bancario pueden afectar
fundamentalmente a los patrones espaciales de desarrollo dentro de una economia
espacial. El sistema bancario podria canalizar los ahorros de las areas periféricas y
redirigirlo hacia las areas centrales. (Myrdal, 1957).

La primera caracteristica notable del sector financiero en general es su alto grado
de aglomeracién espacial en determinados lugares, por lo general, las grandes ciudades.
Muchos paises parecen tener una clara jerarquia de los centros financieros nacionales,
generalmente pre-eminente en cualquier punto del tiempo. Aunque el ordenamiento
particular en la jerarquia puede cambiar, en la medida global de la concentracién espacial
financiera, a menudo este centro permanece, de hecho ha crecido en algunos casos. Las
ciudades que eran centros de control financiero de los primeros dias, como Nueva York y
la Ciudad de México siguen siendo dominantes. Una de las razones para la aglomeracion
financiera es la dependencia de la trayectoria. Un proceso de dependencia de la
trayectoria se puede definir como una secuencia no ergddica, o aquella en la que las

condiciones iniciales determinan los resultados posteriores.

Por lo tanto, los centros financieros que tenian temprana ventaja frente a otras
ubicaciones tienden a mantener esa ventaja. Arthur (1989) ha demostrado que en
presencia de rendimientos crecientes, un resultado de dependencia de la trayectoria
puede funcionar. Una innovacion tecnolégica o la ubicacion se convierte en dominante
sobre otras alternativas.

En el sector financiero, los rendimientos crecientes de la localizacién parecen ser fuertes,

sobre la base de las externalidades pecuniarias especificas de un lugar en los mercados

 David Porteus, Gordon Clark, DariuszZWaijcik y Leopoldo Figueroa (en México), son algunos de los autores
que han estudiado el tema.
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de mano de obra calificada especializada y en el flujo de una mejor informacion tienden a
reforzar la dependencia de la trayectoria. Sin embargo, la historia de la evolucion reciente
de centros financieros nacionales en Canada y Australia muestra, que el ordenamiento de
la jerarquia de centros financieros nacionales puede cambiar. Esto sugiere que existen
fuerzas méas poderosas lo suficientemente como para superar, en algunos casos, la
histéresis® de lugares especificos.

Si las decisiones importantes de préstamos son concentradas espacialmente en
los centros financieros donde los principales tomadores de decisiones residen, puede
haber efectos sobre los prestatarios que se encuentran lejos de estas zonas. El acceso al

crédito puede verse afectado por la distancia entre el prestatario y el banco.

Los servicios bancarios mas complejos se encuentran en las metrépolis mas grandes
de una nacion, mientras el acceso a servicios mas comunes se delega a ciudades mas
pequefias, pero en pequefias regiones o pueblos se carece de prestadores de servicios
del sector financiero, por lo que, los agentes econdmicos que pueden y tienen la
posibilidad de hacer uso de estos servicios, se desplazan a pueblos aledafios o a las
regiones mas cercanas que cuenten con este servicio. Para explicar esto es necesario

entender la funcion y estructura del sector financiero.
2.5.1 El sector financiero, estructura y funcion.

Segun Mantey (1997), el mercado financiero tiene por objeto canalizar recursos de las

unidades superavitarias de la economia a las unidades deficitarias.

Se dice que la intermediacién financiera acelera el desarrollo econémico, porque
adapta los instrumentos de captacion de recursos a las preferencias del publico
ahorrador y canaliza esos recursos de acuerdo con las necesidades de las unidades
productoras. De esta manera, favorece la generacidbn de ahorros y su inversion

productiva, evitando el atesoramiento en activos improductivos.

En efecto, los intermediarios financieros obtienen su recurso emitiendo
obligaciones que se adaptan a las preferencias de los ahorradores en cuanto a liquidez,
seguridad, etc., y transfieren esos recursos otorgando créditos directos a individuos,

empresas y al gobierno, o comprando los valores que estos emiten.

20, . . L
Histéresis: fendmeno por el cual un material presenta un estado de evolucién que no depende solo de la causa que lo
provoca, sino también de sus estados anteriores.
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2.5.2 Componentes del sistema financiero.

El sistema financiero se divide en dos grandes rubros: i) el mercado de dinero, que
maneja recursos a corto plazo; y ii) el mercado de capitales, que maneja recursos a largo

plazo.

Los intermediarios financieros también se dividen, segun el mercado en el que
participan, en instituciones monetarias, que son las que operan en el mercado de dinero; y

las instituciones no monetarias, que son las que operan en el mercado de capitales.

Las instituciones monetarias son los bancos comerciales, que emiten pasivos que
pueden usarse como medios de pago. Las instituciones no monetarias emiten pasivos no
monetarios (bonos hipotecarios, titulos financieros, pagarés, etc.); entre éstas se
encuentran los bancos hipotecarios, las sociedades financieras o bancos de inversion, las

compafias de seguros, etc. (Mantey, 1997: 27).

Aunque las bolsas de valores y casas de bolsa no son intermediarios financieros,
puesto que no generan deuda para captar recursos y canalizarlos, forman parte
importante del mercado financiero constituyendo un mercado para los valores que otras
instituciones emiten y que de esta manera adquieren liquidez. Otras instituciones
auxiliaresde crédito son las arrendadoras financieras, las empresas de factoraje

financiero, los almacenes generales de depésito y las uniones de crédito.

El desarrollo financiero, en todos los paises, se ha iniciado con el establecimiento
de bancos comerciales, y posteriormente han ido apareciendo las instituciones propias del

mercado de capitales (Mantey, 1997: 28).

En los paises industrializados hay una tendencia a la integracion del mercado de
dinero y el de capitales a través de los llamados bancos multiples, que realizan todas las
funciones de intermediacion financiera.”* Esta integracion del mercado financiero permite

economias de escala que elevan notablemente las utilidades bancarias.

2.5.3 Caracteristicas de las instituciones financieras.

Las instituciones mas comunes en los mercados financieros son las siguientes:*

21 1. . . . . . . . .. ~

En México se autorizé el funcionamiento de estas instituciones a principios de los afios setenta.
22 e .2 . . . . . . . , ;

Clasificacion de las principales instituciones financieras segin Mantey, 1997.
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Bancos comerciales.

Bancos hipotecarios.

Bancos privados de inversion o sociedades financieras.
Bancos publicos de inversion o bancos de desarrollo.
Compafiias de seguros y fondos de pension.

-~ 0o o0 T @

Casas de bolsa.

Bolsas de valores.

.

Arrendadoras financieras.

Empresas de factoraje.
j-  Almacenes generales de deposito
k. Uniones de crédito.

. Sofoles.

a. Bancos comerciales. Los bancos comerciales constituyen el grupo mas importante de
las instituciones financieras. Obtienen sus recursos por la via de depdésitos a la vista, de

ahorro, y a plazo relativamente corto.

b. Bancos hipotecarios. Estas instituciones estan a menudo asociadas a bancos
comerciales. Sus recursos los obtienen de la emisiébn de bonos hipotecarios, y los
destinan a créditos para la vivienda.

c. Sociedades financieras o bonos de inversion privados. Estas son las instituciones
caracteristicas del mercado de capitales. Obtienen sus recursos emitiendo valores
(generalmente muy liquidos) y aceptando depdésitos a plazos relativamente largos. Con

eso0s recursos dan crédito a largo plazo a las empresas.

d. Bancos publicos de inversién (bancos de desarrollo). Las principales fuentes de
recursos de estas instituciones son: las contribuciones del gobierno a su capital, los
depositos del publico, las ventas de valores que ellas emiten, los préstamos del banco

central, y los créditos externos.

e. Compafias de seguros y fondos de pensién. Estas instituciones obtienen sus recursos
de aportaciones de sus miembros, y los canalizan a inversiones de largo plazo. Sus
activos estan constituidos por valores publicos y privados, bienes raices y créditos

hipotecarios.
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f. Casas de bolsa. Las casas de bolsa son instituciones privadas que se dedican al
corretaje de valores. No se les considera intermediarios financieros en sentido estricto
porque no emiten deuda para captar recursos, pero desempefian un importante papel
dentro del mercado.

g. Bolsas de Valores. Las bolsas de valores estan constituidas por capital privado. Sus
recursos proceden de las aportaciones que hacen los socios, de derecho de inscripcion

de valores, y de comisiones que cobran a corredores que entran a negociar en ellas.

h. Arrendadoras financieras. Estas empresas se dedican a financiar la adquisicién de
equipos productivos. Mediante un contrato de arrendamiento, la arrendadora se
compromete a adquirir los bienes que requiera la empresa arrendataria, y a prestarselos a
este mediante un periodo forzoso. La arrendataria, por su parte, se compromete a cubrir

en el plazo fijado el costo de adquisicion de los equipos.

i. Empresas de factoraje. Las empresas de factoraje financiero se dedican a negociar y
cobrar documentos comerciales que amparan la proveeduria de bienes o servicios. Su
actividad incrementa la liquidez del activo circulante de las empresas industriales y de

Servicios.

j- Almacenes generales de depoésito. Al igual que las empresas de factoraje, los
almacenes de depdsito son instituciones que incrementan la liquidez del capital circulante
de los productores de bienes, los almacenes de depdsito reciben mercancias para su
guarda y conservacion, y a cambio de estos expiden certificados de depdésito y bonos de

prenda que son negociables.

k. Uniones de crédito. Estas instituciones tienen por objeto facilitar el crédito a sus socios,

los cuales deben dedicarse a actividades similares o complementarias.

|. Sofoles. Son sociedades anénimas especializadas en el otorgamiento de créditos a una
determinada actividad o sector, por ejemplo: hipotecarios, al consumo, automotrices,
agroindustriales, microcréditos, a pymes, bienes de capital, transporte, etc. Para realizar
dicha actividad laLey de Instituciones de Créditolas faculta a captar recursos
provenientes de la colocacion, en el mercado, de instrumentos de deuda inscritos en el
Registro Nacional de Valores e Intermediarios; también pueden obtener financiamiento

bancario.
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2.5.4 Integracion de grupos financieros.

La integracién de grupos financieros compuestos por instituciones bancarias y empresas
industriales, comerciales y de servicios, es un fenbmeno caracteristico del capitalismo en
el siglo XX (Mantey, 1997: 34).

2.5.6 Economias de escala en la banca comercial.

La expansion de los bancos tiende espontdneamente a generar oligopolios por dos
razones: en primer lugar, porque es una actividad en la que se presentan economias de
escala; y en segundo lugar, porque la propia disponibilidad de créditos puede ser usada

como instrumento de control monopodlico.

Los bancos comerciales actian como cdmaras de compensacion para pagos entre
sus clientes. Cuando las operaciones comerciales de éstos estan interrelacionadas y los
pagos entre ellos se efectian por medio de cheques, existe un ahorro en la circulacion de
dinero en efectivo y la proporcién del total de depdsitos que los bancos deben mantener

en caja (para contingencias de retiros) se reduce (Mantey, 1997: 34).

Si los requisitos de caja respecto a depositos disminuyen, los bancos pueden, con un flujo

de caja dado, expandir mas el crédito o bien invertir parte de sus recursos en valores.

Loégicamente, al asignar el crédito o al invertir en valores, los bancos tratardn de
ejercer el control sobre otras empresas que estén integradas a las actividades de sus

clientes, pues esto tenderéa a reducir ain mas el coeficiente de caja a depdsitos.

Cuanto mayor es el nimero de clientes de un banco, la probabilidad de que sus
actividades se relacionen es mas alta, y menor tiende a ser la proporcién de dinero en
caja que debe mantenerse con relacion al total de depdsitos, ceterisparibus. El
crecimiento de un banco comercial, por lo tanto, genera economias de escala que

acentlan su expansion.

Por lo tanto la integracion de un banco comercial y un banco de inversion permite
a ambos elevar sus ganancias, al maximizar la capitalizacion de utilidades de sus clientes.
El crédito que dan los bancos comerciales a las empresas aumenta la rentabilidad de las
mismas. El incremento en las utilidades que produce una inyeccion de recursos externos
a la empresa puede utilizarse con fines de expansién reinvirtiéndolo directamente en el

negocio, o “capitalizandolo” con la mediacién de un banco de inversion y atrayendo hacia
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la empresa nuevos accionistas que aporten recursos por un motivo varias veces superior

a las utilidades retenidas (Mantey, 1997: 37).
2.5.7 Laintegracion de los grupos financieros.

Las instituciones financieras encargadas de llevar a cabo la capitalizacién de las utilidades
de las empresas son los bancos comerciales; éstos se ocupan de colocar las nuevas
emisiones de acciones de las empresas entre el publico inversionista, cuidando de no
deprimir las cotizaciones de las acciones de las mismas empresas que ya estan en el
mercado. Por su parte, los bancos comerciales también instituciones encargadas de
suministrar créditos a corto plazo a las empresas para elevar su rentabilidad. La adecuada
coordinacion de actividades en el banco comercial puede significar mayores utilidades
para ambos.

El banco comercial se ve beneficiad, porque sus clientes podrian expandirse mas
rapidamente gracias a los recursos multiplicados en la capitalizacién de utilidades; esto
significaria mayores depdsitos, una mayor demanda de servicios bancarios y mayores
utilidades. Por otro lado desde la esfera de la inversion, el banco comercial, se
beneficiaria de su integraciébn con un banco comercial al menos de dos maneras: en
primer lugar, disponiendo de crédito preferencial para sus clientes, lo que aumentaria las
utilidades capitalizables de éstos y con ellas las emisiones de valores en el mercado; en
segundo lugar, disponiendo para si mismo del crédito preferencial del banco comercial,
cuando su capital fuera insuficiente para sostener las cotizaciones de los titulos que
suscribe. En este caso, el crédito bancario serviria al banco de inversion como garantia
para poder dedicar una mayor parte de sus recursos a operaciones de alto riesgo y

rendimiento.

Una vez integrados los bancos comerciales y de inversion en bancos multiples,
sus utilidades podran elevarse aun mas si cuentan con el apoyo de inversionistas
institucionales cuyas actividades los obliguen a mantener grandes reservas en valores de

largo plazo (inversionistas de seguros) (Mantey, 1997).

Segun Mantey, las compafiias de seguros pueden elevar la eficiencia del grupo por

tres razones:

i.  Porque, como cualquier otro cliente, elevan el flujo de caja del banco al depositar

temporalmente sus ingresos por ventas de seguros;
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ii. Porque al invertir sus reservas en acciones de otras empresas pueden influir en
los consejos de administracién de éstas y hacer que sus operaciones bancarias se
realicen en los bancos del grupo. En éste sentido, las compafiias de seguros
actuarian como empresas controladoras o holdingen actividades no financieras;

iii.  Porque al invertir sus reservas en valores, las compafias de seguros podrian
adquirir aquellas emisiones garantizadas por los bancos del grupo que estuvieran
en proceso de maduracién; es decir, invertirian en aquellos valores cuyas
cotizaciones se estuvieran manteniendo artificialmente altas en el mercado de
mostrador, mientras el banco canaliza créditos y eleva la rentabilidad de las

empresas emisoras.

Con el apoyo de las compafiias de seguros los bancos multiples ya no tendrian que
dedicar sus recursos a mantener los valores débiles en sus carteras (durante el periodo
de maduracién), y podrian dedicarlos a elevar la rentabilidad de otras empresas a través

del crédito directo. En otras palabras habria una especializacién dentro del grupo.

Dentro de este esquema de divisién del trabajo, al banco le corresponden las tareas
de elevar la rentabilidad de las empresas (mediante la asignacién del crédito), y de
realizar la ganancia derivada de la capitalizacion de utilidades (a través del mercado de
mostrador). A la compafiia de seguros, por otra parte, le corresponde la tarea de adquirir

los valores a precios artificialmente altos, mientras estos se fortalecen (Mantey, 1997: 39).

La union de estas instituciones financieras es benéfica en todos sentidos para ellas
mismas, es por ello que en la actualidad la mayoria de los bancos de todo tipo esta
conformado de esta manera o siguen fusionandose entre ellos para obtener mayores

utilidades de sus uniones con otros bancos en el sistema financiero.
2.6 Penetracion financiera.

Esta bien establecido en la literatura econémica que el acceso al financiamiento se
relaciona positivamente con el nivel de ingreso de un pais, con la disminucién de la

desigualdad en la distribucién del ingreso y con la reduccién de la pobreza.

El sistema financiero es de suma importancia en el apoyo al financiamiento de las
actividades comerciales y productivas, principalmente en las economias en vias de
desarrollo, pues estas no cuentan con mercados de capitales lo suficientemente

desarrollados. En una economia donde el mercado de capitales estd menos desarrollado
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que el mercado de crédito, las posibilidades de financiamiento externo de las empresas se
ven adversamente reducidas, teniendo asi efectos negativos sobre las decisiones de las

mismas.

El tener acceso a los servicios financieros es determinante en el crecimiento y
desarrollo econémico de una sociedad, ya que la funcién del sector financiero es captar
los recursos de los agentes econdémicos superavitarios y redirigirlos a los agentes
deficitarios (Mantey, 1997), asighando estos recursos, en la teoria,de manera eficiente y
productiva.

El que la poblacion cuente con estos servicios de crédito y ahorro, puede detonar
el crecimiento y desarrollo econdmico y, a su vez, reducir la pobreza. Lo anterior revela la

importancia de contar con un fuerte y profundamente diseminado sistema financiero.

Una vez que el mercado de capitales haya madurado, es fundamental analizar
tanto las decisiones del sector productivo, como las de la banca comercial y de inversién,
donde los beneficios se maximizan, minimizando asi las distorsiones en los mercados y
promoviendo una asignacion eficiente de los recursos escasos de la economia
(Hernandez, 2003: 3).

Por acceso, o inclusién (6 penetracion) financiera, en principio podria entenderse
la posibilidad de los grupos sociales con alguna desventaja relativa, como el ingreso o la
localizacién geografica, de hacer uso de los servicios financieros, como son ahorro,

crédito, pagos, seguros, envié de remesas y demas similares (Morfin, 2009).

En buena medida, en el caso del crédito, el problema de acceso tiene su origen en
asimetrias de informacién que dan lugar a situaciones de seleccién adversa y riesgo
moral, asi como costos de transaccién, que obligan al racionamiento de los créditos. Ante
la imposibilidad de observar todas las variables que determinan la calidad de un deudor y
el uso de crédito, los intermediarios recurren al racionamiento, dejando sin crédito a
proyectos que serian viables econdémicamente pero que no pueden ser valorados
debidamente (Stiglitz, 1981).

Aun en aquellos casos en que el acreedor tenga conocimiento de que los fondos
prestados han sido utilizados para propositos distintos de los declarados por el deudor
(riesgo moral), los costos de hacer cumplir lo pactado pueden ser sustanciales. La

magnitud de éste y otros costos de transaccion esta determinada por la calidad de las
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instituciones del pais de que se trate. Cuando el marco normativo y su aplicacion dificultan
la ejecucion de garantias, o hacen en general incierto el cumplimiento de lo estipulado en
los contratos, dichos costos aumentan para el acreedor y encarecen el crédito haciéndolo

menos atractivo para el deudor.

Por lo que toca a los servicios de depdésito, las causas de exclusién pueden ser la
distancia geogréfica, el requisito de depdsitos y saldos minimos para abrir y mantener una
cuenta, elevadas tasas de interés y la exigencia de documentos comprobatorios de
domicilio o de tipo fiscal, incompatibles con la informalidad en que se desenvuelve gran
parte de la poblacion econdmicamente activa en muchos paises en vias de desarrollo
(Morfin, 2009: 8). EIl cierre de sucursales y las nuevas formas de banca telefonica, y a
través de internet, generan una burbuja de exclusion financiera que restringe el acceso, a
los servicios financieros, de la poblacion que carece de servicios de tecnologia avanzada,
en su mayoria personas de bajos recursos, favoreciendo de esta forma a pequefios
grupos de elevados ingresos de la sociedad (Tickell, 2000). Otras limitantes comunes son
el bajo nivel de ingreso, la falta de cultura financiera y actitudes personales negativas ante

los intermediarios.

Dadas la tecnologia e infraestructura disponibles en un momento y lugar
determinados, el tamafio del mercado, las condiciones macroeconémicas y la calidad de
las instituciones, es posible definir una frontera de posibilidades de acceso a los servicios
financieros (Beck y de la Torre, 2006). Esta frontera, aunque de caracter dinamico, no
pude ser desplazada en el corto plazo, pues las variables que las determinan son de
caracter estructural. Con el concepto de frontera de posibilidades de acceso es posible
distinguir entre un problema de acceso propiamente dicho, y una falta de acceso en un

sentido mas general (de la Torre, 2007).

Habra una falta de acceso en todos aquellos casos en que no se haga uso de los
servicios financieros. Si una persona no desea hacer uso de dichos servicios, 0 si es tan
pobre, o vive en un lugar tan apartado, que no resulta razonable el uso de tales servicios,
se estaria ante un problema de pobreza, o de falta de infraestructura, que son variables
estructurales que tienen que ver con el grado de desarrollo de una economia y que
determinan la posicion de la frontera de posibilidades; otro tanto ocurriria cuando la falta
de uso de los servicios financieros sea resultado de la baja escolaridad, la falta de
seguridad publica, o la inestabilidad macroeconémica. En todos esos casos no habria un

problema de acceso propiamente dicho.
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Podria, en cambio, decirse que existirA un problema de acceso cuando la
economia se encuentre por debajo de su frontera de posibilidades de acceso, o cuando
dicha frontera sea demasiado baja si se le compara con la de otros paises con un ingreso
per cépita similar. Los puntos debajo de la frontera pueden deberse a fallas de mercado,
deficiencias regulatorias, falta de competencia e insuficiente cultura financiera (Morfin,
2009: 9).

Una persona también puede ser excluida de los servicios financieros, por causa de
discriminacion social, por prejuicios personales, o por no tener una adecuada cultura
financiera; en todos estos casos habria un problema de acceso®. En cambio, cuando
alguien, teniendo la informacion necesaria, decide no utilizar dichos servicios en funcion

de sus preferencias personales, no se podria hablar de un problema de acceso.
2.7 Conclusiones.

En el presente capitulo se traté de exponer la importancia de estudiar el sector financiero
desde una perspectiva espacialmente geogréafica, ya que la hipétesis central de esta
investigacion, segun la teoria del desarrollo enddégeno, es confirmar que la ineficiencia del
sector financiero, en particular la banca comercial, en México, ha profundizado las
discrepancias regionales en cuanto a crecimiento y desarrollo econémico; mientras que
dentro del pais existen muy pocas regiones bien urbanizadas que abarcan unas cuantas
zonas ricas, la gran parte de las regiones restantes son pobres o extremadamente pobres.

Y por ende con restricciones para acceder al crédito.

La aglomeracién econdmica se explica primordialmente por la existencia de
rendimientos crecientes, los productores de bienes y servicios se aglomeran para
contagiarse de la derrama econémica que generan al estar cerca los unos de los otros.
Muy poco se ha estudiado sobre la localizacién del sector financiero en el espacio®, por lo
gue la existencia de teoria en este campo es escasa. El sector financiero se mueve con
los servicios mas complejos insertando sus productos mas sofisticados en muy pocas
grandes metrépolis de un pais, pero este sector tiene una gran importancia en cuanto a

gue puede fomentar el desarrollo de regiones especificas con créditos productivos, o en

> En los términos propuestos por Morfin en el documento “Banca de desarrollo y el apoyo al acceso
(México)” 2009, CEPAL.

** David Porteus, Gordon Clark, DariuszZWaijcik y Leopoldo Figueroa (en México), son algunos de los autores
que han estudiado el tema.
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cuanto a que puede profundizar las disparidades econémicas regionales dentro de una

nacion.

De ésta manera es claro que los flujos intra-nacionales, en el sistema bancario,
pueden afectar fundamentalmente a los patrones espaciales de desarrollo dentro de una

economia espacial.

Un sistema financiero incluyente es necesario para impulsar el crecimiento y
desarrollo econémico en el largo plazo, complementado con el apoyo de instituciones y
politicas publicas que encaminen al sector financiero y, principalmente, a la banca
comercial, hacia los agentes econdémicos con el fin de que, estos ultimos, hagan uso

eficiente del crédito y el ahorro que la banca comercial puede ofrecer.
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3. El Sistema Financiero Mexicano
3.1. Breve historia del sistema financiero mexicano.

Durante la época de la colonia en la Nueva Espafia, el gobierno espafiol se vio en la
necesidad de crear instituciones de crédito para sustituir a la iglesia y restar importancia a
los comerciantes; el 2 de junio de 1774 a través de la Real Cédula, Pedro Romero de
Terreros funda la primera institucion de crédito prendario: el Monte de Piedad de Animas.
Para 1782 se cre6 el Banco Nacional de San Carlos, una sucursal del mismo en Espafia;
y en 1784 se fundé el primer banco refaccionario en América: Banco de Avio de Minas
(Mercado, 2009). En la época del México independiente nace en 1830 el Banco de Avio,
asi como el Banco de Amortizacién de Moneda de Cobre; y en 1864 se funda el Banco de
Londres y México y Sudamérica.

En el periodo del porfiriato los acontecimientos relevantes fueron: de 1870 a 1989
Estados Unidos de América y otros paises desmonetizan la plata; en 1875 se crea el
Banco de Santa Eulalia; en 1878 se funda el Banco Mexicano; en 1882 el Banco Nacional
Mexicano inicia sus operaciones al igual que el Banco Mercantil Agricola e Hipotecario,
Banco Mercantil Mexicano y Banco Hipotecario Mexicano; dos afios después, en 1883 se
crea el Banco de Empleados y en ese mismo afio, el Banco Nacional Mexicano se fusiona
con el Banco Nacional Mercantil y asi nace el Banco Nacional de México. En 1894 la
Bolsa de Valores de México abre sus puertas, tres afios después se reclasifican los

bancos y se redacta la Ley General de Instituciones de Crédito.

Durante el siglo XX los acontecimientos relevantes son: la creacién del Banco de
México en 1925; en 1928 nace la Asociacion de Banqueros de México (ABM), y la
Comisién Nacional Bancaria (CNB), y en ese mismo afio la Bolsa de Valores de México
cambia su figura juridica a Sociedad Andnima. En la década de los afios 30, durante el
gobierno del presidente Lazaro Cardenas se crean las siguientes instituciones: en 1934 se
funda Nacional Financiera (NAFINSA); en 1935 se crea el Banco Nacional de Crédito

Ejidal y en 1937 el Banco Nacional de Comercio Exterior abre sus puertas.

Después de la Segunda Guerra Mundial, en 1946 tiene su origen la Comision Nacional
de Valores (CNV), y en el mismo afio se redacté el Reglamento Interior de la misma; en
1953 se elabora la Ley de la CNV, en ese mismo afio nace la Bolsa de Valores de

Monterrey; veinte afios después, en 1966 la Bolsa de Valores de Guadalajara sustituye a
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la Bolsa de Valores de Occidente; en 1975 ya existian en el pais 243 bancos; en 1976 se
crean las Reglas de la Banca Mdltiple; en 1977 se realiz6 la primera emision de
Petrobonos;?®> en 1978 se llevo a cabo la primera emision de CETES® y también aparece

|27

el papel comercial“’. Finalmente, en 1981 existian 36 bancos mdultiples (Mercado, 2009).

En la década de los setenta, el panorama econdémico de México se caracterizé por la
aparicion del fenémeno inflacionario. Este periodo concluy6 con la devaluacién de agosto
de 1976 por el agravamiento del déficit pablico y el consiguiente endeudamiento externo.
En los primeros afios de la siguiente administracion (1982-1988), los descubrimientos de
grandes yacimientos de petréleo y la gran liquidez en el sistema financiero internacional
permiten al gobierno hacer frente a sus requerimientos financieros basandose

primordialmente en un fuerte endeudamiento externo. Al finalizar la década de los

ZLos Petrobonos son certificados de participacion que representan derechos de sus titulares a una parte
alicuota de la propiedad del volumen de petréleo dado en fideicomiso, asi como del producto de la venta del
mismo patrimoniofideicomitado. Ese fideicomiso cuenta como patrimonio con barriles de petréleo crudo,
que el gobierno adquiere de Petrdleos Mexicanos. Estos titulos tiene por objeto facilitar la inversion en
bienes de toda especie, muebles o inmuebles, valores, derechos, acciones de sociedades, empresas
industriales o mercantiles mediante la adquisicion de ellos por multiples interesados que, con pequefias
cantidades, pueden participar en importantes inversiones; la inversion puede acrecentarse en virtud de la
adquisicion de otros certificados de la misma edicion o al hacer pagos parciales para completar el valor
nominal de un certificado.

*®os Certificados de la Tesorerfa de la Federacién (CETES), son titulos de crédito al portador denominados
en moneda nacional, en los cuales se consigna la obligacion directa e incondicional del Gobierno Federal a
liquidar a la fecha del vencimiento al tenedor el valor nominal del documento. El procedimiento de emision
consiste en que cuando el gobierno decide hacer una nueva emisién de CETES convoca al Comité de
Emisiones en el que se votara la emision, en caso de aprobacidn se provee una acta de emision, la cual serd
la base estructural del titulo Unico que representara la totalidad de la emisidn, se elabora el titulo tnico y se
deposita en el Banxico; hecho lo anterior los bancos, las casas de bolsa, y otros inversionistas institucionales
compran, en subasta, los CETES, de manera primaria, mediante posturas en firme que presenta
semanalmente a la CNV; las casa de bolsa, a su vez, los colocan en gran publico o las adquieren como parte
de su cartera de fondos de inversidn. El resto de la emision se coloca entre los bancos inversionistas hasta
cumplir la totalidad. Al vencimiento de los CETES Banxico publica un aviso comunicando la fecha a partir de
la cual se puede cobrar el monto del CETE, porque fisicamente se hace en el lugar (casa de bolsa, banco etc.)
en donde se haya adquirido.

*’Es un pagaré negociable emitido por empresas que participan en el mercado de valores. Su valor nominal:
$100 pesos; el plazo: de 1 a 360 dias, segun las necesidades de financiamiento de la empresa emisora. Su
rendimiento al igual que los CETES, este instrumento se compra a descuento respecto de su valor nominal,
pero por lo general pagan una sobretasa referenciada a CETES o a la TIIE (Tasa de Interés Interbancaria de
Equilibrio), y garantia: este titulo, por ser un pagaré, no ofrece ninguna garantia, por lo que es importante
evaluar bien al emisor. Debido a esta caracteristica, el papel comercial ofrece rendimientos mayores y
menor liquidez.
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ochenta, se inicia una serie de politicas que permiten el fortalecimiento del sistema

financiero nacional.?®

A partir de 1982, la banca de México pasé de privada a gubernamental
(nacionalizacion), de gubernamental a privada, y en las Ultimas décadas a ser propiedad

mayoritaria de extranjeros.
3.2 La privatizacion y crisis bancaria.

La privatizacion de la banca de México es la continuacion de un proceso emprendido por
el gobierno a partir de 1982. A finales de ese afio, el nimero de empresas paraestatales
se consideraba cercano a 1,200 incluida la Banca. Para septiembre de ese mismo afio, la
participacion del Estado en la economia, a través de las empresas publicas, alcanzo su
punto mas elevado. La totalidad de esas empresas aportaba el 15% del PIB y ocupaba el
5% de la poblacion econémicamente activa, pero una sola empresa publica, PEMEX,
aportaba el 10% del PIB.

A partir de 1982, se establecieron cambios y nuevas orientaciones en la politica
econdmica, de tal manera que lo que antes fue considerado por el gobierno como una
virtud, ahora se convirti6 en defecto. El gobierno proclamé que el Estado padecia
obesidad, lo que le impedia prestar atencion a los problemas nacionales. Por otra parte,
se le criticaba la posesién de tantas empresas publicas, las que —se postulaba- deberian
estar en manos de quienes las administraran correctamente, esto es, el sector privado
(Mercado, 2009: 73).

El origen de la privatizacién se remonta a 1976 cuando el propio gobierno autorizé
el establecimiento de la Banca Mdltiple, con lo que los grupos bancarios elevaron su
importancia en la economia nacional, al concentrar la expansion del sistema bancario, a
pesar de leyes que supuestamente frenaban las tendencias monopodlicas. Como
consecuencia, los banqueros acumularon un inmenso poder econémico y politico en el
pais. Como ejemplo, en 1981, dos instituciones bancarias, Bancomer y Banamex, reunian
alrededor de la mitad de los activos de la captacion bancaria y,conjuntamente con otros

tres grupos de Bancos menores manejaban el 75% del total de activos de la Nacion.

% Mercado H., Salvador, 2009. Sistema Financiero Mexicano. México, 2009.
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A finales de los afios setenta y principios de los ochenta, la crisis econ6mica
complic6 mas la situacién en el pais. El desplome de los precios del petréleo provoc6 una
de las mayores crisis de la historia en México. La fuga de capitales mexicanos al
extranjero no se hizo esperar, lo que generd un desequilibrio mayor: 2,948 millones de
doélares se fugaron en 1980 y 10,914 en 1981. En muy poco tiempo, el peso se devalud, y
en 1981 la expectativa de una fuerte devaluacién hizo que los especuladores adquieran
divisas para garantizar una ganancia cambiara. En este proceso, la banca privada
desempefd un papel preponderante y se beneficié de forma importante, pues fomentaba,
operaba e instrumentaba la especulacion y la fuga de divisas, lo que le reportaba

importantes utilidades.

Con una situacion tan compleja y delicada, al gobierno se le escapaba la
regulacion financiera, por lo que habia que actuar con mano dura: la nacionalizacion de la
banca y el control de cambios serian las medidas a aplicar como mas viables. Hay
quienes afirman que lo que en aquel entonces se privatizé fue la deuda de la oligarquia,
pues cada mexicano debia, de un dia para otro, tres millones de pesos de entonces,
aunque fundamentalmente se evit6 el desplome del sistema financiero, y
consecuentemente, el del aparato industrial y comercial, con lo que se hubiera dado paso

a otro tipo de problema de repercusion politica y social.

Los paises en desarrollo no tuvieron la misma experiencia que los paises
desarrollados a pesar de que adecuaron su organizacion financiera al mercado de
capitales. Especificamente, las nuevas practicas financieras no lograron revolucionar los
sistemas financieros de los paises en desarrollo, provocando que ni el mercado
financiero, ni el mercado de valores, alcanzaran niveles de profundizacion amplios que

pudieran inducir booms financieros (Levy,2009).

Después de la privatizacion bancaria, se entr6 en un proceso de expansion
crediticia desmedida que contribuy6 a la crisis financiera de 1994-1995, a finales de los
aflos noventa el crédito habia regresado a niveles raquiticos y solo ha venido

incrementandose de manera paulatina (Pineda, 2009).

Los antecedentes del sistema financiero mexicano previos a 1997, fueron la
desregulacion y la globalizacion financiera, productiva y comercial, los cuales provocaron

el estallido en México de la primera gran crisis financiera del modelo neoliberal en 1994.
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Las vias escogidas para superar la crisis financiera de ese afo, junto a la decision politica
de continuar con la activacion del mercado de capitales, cuya funcibn era generar
financiamiento a la produccion y la inversion, impulsaron una nueva oleada de reformas
estructurales, entre las cuales destacan la adopcion de las instituciones del sistema
financiero de Estados Unidos. El objetivo de las reformas fue incrementar la competencia
del sistema financiero mexicano levantando las restricciones a la inversion extranjera
directa en el sector productivo y financiero, especificamente en la banca, las compafiias
de seguros y los fondos de inversion y las instituciones bancarias y no bancarias que en

México se han denominado Sofoles y Sofomes.

El impacto de estos cambios institucionales sobre el tamafio del sistema financiero
mexicano no fue significativo. La tasa media de crecimiento del crédito popular entre
diciembre de 1997 y julio de 2009 fue de 3.5 (Levy, 2009), destacandose la tendencia
descendente de los recursos totales del sistema financiero con respecto al PIB, lo cual

indica un decrecimiento del mercado financiero.

En la actualidad la relacion del sistema financiero con el PIB ha sido minima, y de
forma desligada del sistema financiero, ya que éste Ultimo no ha presentado cambios
significativos en su trayectoria a través del tiempo. Es posible sefalar que el sistema
financiero se adecué al sistema financiero internacional y, aunque modifico el destino del
financiamiento, no pudo incrementar la disponibilidad de financiamiento al sector privado
no financiero. A diferencia de los paises desarrollados, las actividades dinamicas
(financiamiento al consumo y la vivienda) no fueron objeto de crecientes niveles de

financiamiento.
3.3.La estructura del sistema financiero en México

Una primera division de las instituciones bancarias las clasifica en banca de desarrollo y
banca comercial, ésta Ultima se conoce también como banca multiple y se integra de

instituciones de banca independientes y las que pertenecen a un grupo controlador.?

Al esquema de banca que opera actualmente en México se le denomina banca
multiple porque a diferencia del modelo de banca especializada que funcioné durante

décadas, ahora cada uno de los bancos puede realizar una amplia variedad de negocios

29 . P . 7. . .

En la actualidad un nimero importante de los bancos que operan en México se integran de capital
mayoritariamente extranjero, por lo que trabajan mediante la figura de filial de sus respectivas matrices del
exterior.
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qgue les permite un mejor aprovechamiento de sus recursos, elevando con ello su

rentabilidad.

Actualmente, los grupos financieros en México controlan alrededor del 89% de los
activos totales de la banca, porcentaje similar al de Estados Unidos. La racionalidad de un
grupo financiero es elevar la rentabilidad de la firma mediante la reduccion de costos que
se genera con la integracion de todos los servicios ofrecidos en un nimero menor de
empresas y oficinas, aprovechando con ello las llamadas economias de escala y de

alcance.
3.3.1. La banca extranjera en México

La importante participacibn de la banca extranjera en México obedece no solo a
condiciones de naturaleza interna - dentro de las que destaca la necesidad que se tuvo de
recapitalizar el sector después de su colapso asociado a la crisis de 1995 - sino también a
aspectos de caracter externo, que se explican especialmente por la fuerte dinamica de la
banca internacional de mantener una presencia global, esto es, de participar cada vez
mAas en otras naciones, especialmente en los llamados mercados emergentes, y

aprovechar asi las ventajas que ellos ofrecen para elevar su rentabilidad.

Mas especificamente, de entre las razones que permiten explicar por qué la banca se

expande mas alla de las fronteras de su pais de origen, destacan las siguientes:

a) Las crisis cambiarias y monetarias del pasado han conducido a que los bancos
traten de reducir estos riesgos mediante el financiamiento de sus operaciones en
el lugar donde estas se realizan.

b) Los avances en telecomunicaciones y cémputo agilizan el procesamiento de
informacién, lo que permite hacer estimaciones de riesgo en otras latitudes.

c) El aprovechamiento de la rentabilidad que ofrecen los créditos a los hogares,
especialmente en donde éstos han crecido, como es el caso de los mercados
emergentes, obliga a los bancos globales a establecerse ahi.

d) La oportunidad para los bancos de aprovechar economias de escala y la
necesidad de constituirse en empresas mas grandes para evitar ser absorbidos.

e) El éxito alcanzado por sus productos en sus paises de origen los impulsa a

explorar otros mercados.
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En ese sentido, queda por averiguar cual ha sido el aporte de la banca extranjera al
sistema financiero mexicano. Se sostiene (Bath y otros), que su mayor contribucion ha

elevado su eficiencia a través de:

a) Mejorar la calidad y accesibilidad de los servicios financieros

b) Transferir mejores sistemas, tecnologia y nuevos productos

c) Facilitar el acceso del pais huésped a mercados internacionales del crédito;

d) Coadyuvar a la mejora de la supervision y regulacion prudencial en el pais, y
finalmente

e) Reducir los créditos con partes relacionadas. (Bath et al, 2006)

De hecho, las reformas emprendidas con posterioridad a la crisis mexicana de 1995
iban a tono con estos mismos propdsitos, y giraron en torno a la adecuacion del sector a
los estandares internacionales, esto es: elevar la capitalizacion y competitividad de la
banca; expandir los servicios bancarios a un nimero mayor de usuarios; mejorar la

supervision prudencial y la regulacion, asi como fortalecer las practicas corporativas.

Si bien los bancos extranjeros son mas eficientes que los nacionales, o son menos

que sus matrices en sus paises de origen, o sea, son mas caros que alla.

Es claro que el mercado bancario en México sigue manteniendo un sesgo oligopdlico,
que en parte se explica por el hecho de que la banca extranjera que opera en el pais, y
habida cuenta del proceso de recapitalizacién emprendido después de la crisis, llegé al
territorio mediante la compra de bancos ya autorizados y no mediante la apertura de
nuevas instituciones. Esto implic6 que no se modificara mayormente la estructura de
mercado en el sector, y que las mejoras de eficiencia que llegaron con su know how se
expresaran mayormente en aumentos de la rentabilidad, y en menor medida, en la

reduccion de costos para los usuarios.

Los paises en vias de desarrollo no tuvieron la misma experiencia que los paises
industrializados a pesar de que adecuaron su organizacion financiera al mercado de
capitales. Especificamente, las nuevas practicas financieras no lograron revolucionar los
sistemas financieros de los paises en desarrollo, provocando que ni el mercado
financiero, ni el mercado de valores, alcanzaran niveles de profundizacién amplios que

pudieran inducir booms financieros.
1.4 Conclusiones
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El sistema financiero mexicano ha tenido diversas etapas; contraccidon, expansion,
concentracion y restriccion. El crédito al consumo es la principal fuente de ingresos de la
banca comercial: los intereses y las comisiones que éste genera siguen siendo el pilar
primordial de las utilidades bancarias. El crédito a la vivienda, al desarrollo y a las
empresas es y ha sido raquitico en México y el sector bancario se ha olvidado
completamente de esos rubros tan primordiales para el crecimiento y desarrollo de la
poblacion, lo que ha provocado una cobertura del sistema financiero, principalmente
banca comercial, muy tenue sobre el territorio nacional, concentrandose espacialmente y
prestando la mayoria de sus servicios y productos financieros, en su mayoria, en algunas
metrépolis del pais, alejando la posibilidad de elevar el nivel de vida en otras regiones por
medio de la canalizaciébn de créditos productivos al sector privado, induciendo un

estancamiento productivo de empresas nacionales (principalmente de PyMES).

Las razones para esta reducida profundidad financiera y, en particular, para el bajo
nivel de financiamiento al sector privado, son diversas. En los afios setenta, el aumento
desbocado del gasto publico absorbié cantidades crecientes de financiamiento bancario;
esto se agravo tras la estatizacién de la banca en 1982. Fue sélo hasta fines de la década
cuando, gracias al saneamiento de las finanzas publicas, a la liberacion financiera y a la
privatizacién de la banca, que se reactivd el crédito al sector privado. De la contraccion
crediticia se pas6 con gran velocidad a la dilapidacion, lo que convergié en la crisis de
1994-1995. Pasado éste trauma, la banca mexicana experimentd un proceso de profundo
reajuste, en que tuvo que ser capitalizada con recursos publicos para después volver a
manos privadas, en su mayoria extranjeras, a lo que sigui6 la consolidacion del mercado.
El caso es que, por un largo periodo, con la excepcién de la primera mitad de los afios
noventa, la banca mexicana se desvincul6 de los negocios privados como fuente principal
de financiamiento productivo, y se estanco en el crédito al consumo provocando una
fragilidad sorprendente en la liquidez de las empresas nacionales para hacer frente a sus
obligaciones, lo que produjo la desaparicién de muchas empresas nacionales del mercado

global.
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4. La distribucion de la concentracién y penetracién financiera sobre el

espacio geografico en México, 2000-2010
4.1. El papel del sistema financiero mexicano sobre el espacio geogréafico en México

El desarrollo regional en México es muy heterogéneo. En las Ultimas décadas se han
desarrollado pocas regiones urbanas relacionadas con los sectores industrial y de
servicios, mientras que grandes territorios rurales lo han hecho de forma nimia. Esto se
debe a que las politicas gubernamentales orientadas a disminuir las disparidades
econdmico-sociales entre las regiones del territorio nacional han sido ineficientes y no han
tenido efecto alguno para estimular el desarrollo equilibrado, manteniendo o acentuando
el efecto de las mismas con efectos negativos, primordialmente, en la migracion, el

abandono de actividades primarias, la pobreza extrema, entre otros fenémenos.

Entre los principales factores que fomentan la desigualdad estructural del
desarrollo regional en México se encuentra el destino geografico de la inversion publica y
privada. Si se toma en consideracion que la inversién depende directamente de la
generacioén, distribucién y uso de recursos financieros, el sistema bancario cumple un
papel vital para el crecimiento econémico al canalizar los fondos de los ahorradores hacia
los inversionistas (Figueroa, 2006: 233). Pero en México el papel de la banca ha sido
pobre y la penetracién de sus capacidades y recursos ha sido deficiente en comparacion
con el de los paises desarrollados e incluso respecto de los paises latinoamericanos con

desarrollo similar.

Existen dos formas generales de exclusi6n financiera®, la primera es la
economica; que se refiere a que los agentes econdémicos no cuentan con el minimo monto
de capital para abrir y mantener una cuenta de ahorro; y la geogréfica (Figueroa, 2006:
234), en el afio 2011 el 63% de todos los municipios del pais no cuentan con una sucursal

bancaria, lo que es ciertamente una fuerte restriccion al acceso de servicios financieros.

Para 2011, alrededor del 60% del total de las sucursales bancarias del pais se
concentra en tan solo cuatro entidades federativas (Distrito Federal, Jalisco, Estado de
México y Nuevo Leon), y solo tres de estas entidades concentra el 47% de tales

sucursales.

30 .y . . . . . .
La exclusion financiera se refiere a la forma en que muchas personas no tienen acceso a servicios
financieros por causas ajenas a ellos mismos.
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Gréfica 4.1 Porcentaje de sucursales bancarias en México 2011.

Porcentaje de sucursales bancarias en México
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la CNBV (informacion operativa datos
histéricos marzo de 2011; en la variable Resto del pais se tomé en cuenta el total de
sucursales en México para marzo de 2011 menos las sucursales del Distrito Federal,
Estado de México, Jalisco y Nuevo Leon.

Mas del 30% de las sucursales del pais se concentra en las principales ciudades y

municipios de estos cuatro estados.

Gréfica 4.2 Porcentaje de sucursales bancarias en México 2011 (principales

ciudades).

Porcentaje de sucursales bancarias en México
2011 (principales ciudades).
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Fuente: elaboracién propia con datos de la CNBV (informacién operativa datos
histéricos marzo de 2011). Para el D.F. se tomé en cuenta el total de sucursales por
delegacion, para el Estado de México se tomaron los municipios que contaban con
mas de 25 sucursales bancarias para marzo de 2011 (Ciudad Lopez Mateos, San
Francisco Coacalco, Chalco, Ecatepec, Huixquilucan de Degollado, Ixtapaluca,
Metepec, Naucalpan, Ciudad Netzahualcéyotl, Tecamac de Felipe Villanueva, Texcoco
de Mora, Tlalnepantla, Toluca de Lerdo, Tultittan de Mariano Escobedo y Cuautitlan
Izcalli).

Las instituciones financieras concentran sus operaciones activas en las principales
ciudades por la presencia de economias de escala. Esta politica bancaria de
concentracion de recursos financieros principalmente en las zonas metropolitanas mas
importantes, las cuales concentran las actividades econdmicas mas dinamicas y los
estratos de poblacion con mayores ingresos, obedece a una perspectiva econémica
racional, ya que los bancos asignan sus recursos donde la demanda es mayor y, muy
probablemente, el riesgo menor. Los nuevos esquemas de crédito crean patrones
innovadores de organizacion territorial de los bancos para ponerlos en consonancia con
los crecientes flujos de dinero y crédito, como lo son las zonas metropolitanas, donde los
bancos han orientado el crédito hacia los grupos mas ricos como estrategia para
minimizar riesgos, por lo tanto, mientras méas pobre se es, méas posibilidades se tienen de
ser excluido de los servicios financieros, principalmente en cuanto a la canalizacion del

crédito productivo.

Una de las principales funciones de las instituciones bancarias es la crediticia, y
para cumplirla es necesario que dispongan de mecanismos para la captacién de recursos,
los cuales son aun muy imperfectos en México, a esto se le agrega una inadecuada
distribucion geogréfica de los servicios financieros, lo cual implica un verdadero obstaculo

para el desarrollo del pais.

Con una politica de organizacion espacial adecuada, “...el sistema bancario
idealmente podria ser un instrumento importante para atenuar las desigualdades urbanas
y regionales de un pais. Mediante lineamientos legales del banco central, seria factible
trasladar recursos financieros de las zonas mas ricas a las menos prosperas, impulsando

la reduccion de las disparidades regionales” (Garza, 2004: 2).

4.2. La captacion bancaria en México 2000-2010, y su comportamiento regional.
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En el periodo comprendido de la investigacion (2000-2010), la cobertura de los servicios
financieros ha crecido de manera general, es decir, éstos se expanden conforme a los
flujos de dinero (captacion y créditos). Donde existe un flujo de dinero importante se
cuenta con sucursales bancarias que den servicio a los agentes econdmicos para realizar
transacciones necesarias para el desarrollo de la economia, o el libre comercio de bienes

y servicios en cualquier parte del pais.

De 2000 a 2010, todas las entidades federativas mostraron un crecimiento en
cuanto al nimero de sucursales bancarias que albergan, unas crecieron mas que otras, y
solo pocas mostraron un incremento extraordinario tales como el Estado de México que
reflejé el mayor ritmo de crecimiento en el nimero de sucursales en el periodo; de hecho,
tan soélo en el Estado de México, Hidalgo y Baja California Sur crecieron en méas del doble
en este periodo, mientras que Zacatecas y el Distrito Federal presentan los mas bajos
niveles de crecimiento en el periodo con 8% y 17%, respectivamente. Lo anterior quiere
decir que el Distrito Federal sigue creciendo en cuanto a cobertura de servicios
financieros de manera lenta pero constante, mientras que los estados que elevaron

considerablemente esta cobertura lo hicieron en los afios 2007 y 2008.

Como se puede observar en la grafica 4, todas las entidades federativas
aumentaron en numero de sucursales del afio 2000 a 2010, unas en menos proporcién
que otras, lo importante a resaltar es que el Distrito Federal fue de las que menos crecid
en este aspecto, mientras que el Estado de México lo hizo de manera fuerte y sostenida;
crecio en un 9% anual, Baja California Sur en un 8% anual, Quintana Roo en un 7% anual
y, Tabasco y Morelos lo hicieron en un 6%, lo que nos lleva a cuestionarnos qué es lo que
incentiva a los bancos a establecer, incrementar 6 reducir su participacion en cuanto a
sucursales, penetracion y prestaciéon de servicios financieros en determinados lugares.
Bien podria decirse que el Estado de México es una clara extensién de la mancha urbana
de la Ciudad de México, mientras que el Distrito Federal no pudo expandirse mas en
cobertura bancaria sencillamente porque ya existian amplias condiciones de cobertura, a

nivel nacional, dentro del mismo al inicio del periodo de investigacion.
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Gréfica 4.3 Tasa de crecimiento anual de sucursales bancarias en México

2000-2010.
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Fuente: elaboracién propia con datos de la CNBV (informacién operativa datos histéricos
marzo de 2011).

En el afio 2000 solo cuatro instituciones financieras cubrian el 82% de los
contratos de cuentas de ahorros mas los contratos de depdsitos a plazo, las de mayor
participacién en ese entonces BBVA Bancomer y Serfin (fusionado) con alrededor de 27%
del total nacional cada una, es decir, que para el afio 2000 dos instituciones captaban el
53% del total de los contratos de cuentas de ahorros mas los contratos de depositos a

plazo de todo el pais.
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Gréfica 4.4 Captacion de contratos de cuentas de ahorro y depésitos a plazo

por institucion financiera en México en el afio 2000.

Captacion de contratos de cuentas de ahorro y depositos a
plazo por institucion financiera en México en el afio 2000

RESTO DE
B INSTITUCIONES
FINANCIERAS
18%

HSBC MEXICO
(Antes: BITAL)
11%

Fuente: elaboracién propia con datos de la CNBYV (informacion operativa datos histéricos
marzo de 2011).

Para 2010 esta proporcion cambié de manera que tres instituciones financieras
percibian el 83% del total de los contratos de cuentas de ahorros mas los contratos de
depositos a plazo de todo el pais, BBVA Bancomer se mantuvo en la segunda posicién en
cuanto a este tipo de captacion aunque redujo su participacion en dos puntos
porcentuales, mientras que Banorte, que en el afio 2000 captaba el 3.7%, la aumento al
22%, incluso una institucion nueva (en el contexto financiero), llegd a la primera posicion
con un impactante 36%, Banco Azteca que es la institucion que mas capta en cuanto a
namero de contratos de cuentas de ahorros mas los contratos de depdsitos a plazo en
todo el pais. HSBC redujo su participacion del 11% al 2% entre los afios de 2000 a 2010,
el banco Serfin se fusiono y fue absorbido por la institucidn financiera espafiola Santander
y redujo su participacion del 28% al 1% del total nacional.
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Gréfica 4.5 Captacion de contratos de cuentas de ahorro y depésitos a plazo

por institucion financiera en México en el afio 2010.

Captacion de contratos de cuentas de ahorro y depositos a
plazo por institucion financiera en México en el afio 2010
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Fuente: elaboracién propia con datos de la CNBYV (informacién operativa datos histéricos
marzo de 2011).

Como anteriormente se ha dicho, las instituciones financieras necesitan una fuerte
captacion para encaminar esos recursos hacia créditos productivos, pero en realidad las
instituciones financieras mas fuertes obtienen sus utilidades de las altas comisiones y
tasas de interés de créditos al consumo que otorgan, no importa el nimero de contratos
de cuentas de ahorro 6 de los depdsitos a plazo, siempre y cuando se tengan altas
ganancias de los créditos al consumo y comisiones; es menos riesgoso obtener las
utiidades de esta manera que haciéndolo via créditos productivos, que teéricamente

elevarian el crecimiento y desarrollo econémico incluyente a nivel regional.

Para el afio 2000 sélo dos instituciones bancarias controlaban el 50% del total de
la captacion en todo el pais (Banamex: 21%, BBVA Bancomer: 29%), mientras otras
cuatro controlaban el 34% (Serfin: 10%, Santander Mexicano: 7%, Mercantil del Norte:
8%, Bital: 9%). La grafica siguiente permite constatar el nivel de concentracién bancaria
predominante.
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Gréfica 4.6 Captaciéon por institucion financiera en el aflo 2000 (principales

instituciones).

Captacion por institucion financiera en el afio 2000
(principales instituciones)
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Fuente: elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios).

La composicién de esta distribucion no tuvo fluctuaciones de consideracion para el
afio 2010; Banamex y BBVA Bancomer controlan, para ese afo, 45% del total de la
captacion bancaria (Banamex: 20%, BBVA Bancomer: 25%), mientras que en ésta
ocasion son otras cinco instituciones bancarias las que controlan alrededor de un 40% del
total de captacion bancaria (Scotiabank Inverlat: 5%, Santander: 11%, Banorte: 10%,
Inbursa: 5% y HSBC: 10%). Hay que tomar en cuenta que para el afio 2010 Serfin y
Santander Mexicano ya estan fusionados como Santander, el banco Bital pasa a ser
HSBC, y Mercantil del Norte ahora es Banorte, por lo que la composicién s6lo cambia en
cuanto a porcentajes y a la adhesion de dos participantes importantes en la captacion
bancaria, Inbursa y Scotiabank Inverlat ambos con alrededor del 5%, cada uno.
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Gréfica 4.7 Captaciéon por institucion financiera en el aflo 2010 (principales

instituciones).

Captacion por institucion financiera en el afio 2010
(principales instituciones)
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Fuente: elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios).

El cambio mas notorio podria ser la pérdida de captacion por parte del banco
Santander que en el afio 2000 tomando en cuenta las instituciones que para 2010 ya
estan fusionadas, al pasar del 17% al 11% de la captacion bancaria total.

Como se puede observar en el Cuadro I, la distribucion de la captacién bancaria
por regiones esta claramente concentrada en la regién Centro-Este® donde para el afio
2000 comprende el 57% de la captacién total bancaria del pais, el Distrito Federal es la
entidad que mas captacion recibe en ese afio con un 46% del total nacional, es decir, de
las siete entidades federativas que conforman la regiéon Centro-Este (Distrito Federal,
Estado de México, Puebla, Querétaro, Hidalgo, Morelos y Tlaxcala), y que conforma el
57% de la captacion total bancaria, el 81% de la captacion de esa region la abarca el

3 Regionalizacién tomada de Garza, 2003.
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Distrito Federal. Para el afio 2005 esta region alcanza un 53%, es notoria la
desconcentracion de la captacion del Distrito Federal con relacion a todo el pais, ya que
en relacion con la region Centro-Este sélo cambia tres puntos porcentuales en estos cinco
afos, mientras que respecto a todo el pais cambia 5 puntos porcentuales, pasa de 46%
en el afio 2000 a 41% en 2005, esta proporcidon se sostiene para 2010, mientras que en
relacion a la region el Distrito Federal pierde dos puntos porcentuales pasando de un 78%
en 2005 a 76% en 2010, (en relacion con el resto del pais pasa de un 41% en 2005 a 40%
en 2010). La region mantiene su participacién en la captacion bancaria del afio 2005 a
2010 con un 53% del total nacional. Esto quiere decir que la desconcentracion de la
captacion bancaria que se observo de 2000 a 2005 se detuvo al final de ese periodo lo
gue provoco que la region Centro-Este, y en general todas las regiones mantuvieran su de

participacién en la captacion bancaria.

Las regiones menos favorecidas en éste aspecto son la regidon Sur (conformada
por Chiapas, Oaxaca y Guerrero), gue se mantiene en el intervalo de 3 a 4% durante todo
el periodo de estudio, la regién Este (Veracruz y Tabasco), que mantiene su 4% de 2000
a 2010, y la region Peninsula (Campeche, Quintana Roo y Yucatan), con la menor
participacion de todas las regiones, un 2% durante todo el periodo, aunque su proporcion
al interior de ésta regiébn se ha desconcentrado durante el periodo: para el afio 2000
Yucatan concentraba el 55% de la captacion de la region mientras que Campeche lo
hacia con un 18% y Quintana Roo con un 26%, para el afio 2005 Yucatan perdio casi diez
puntos porcentuales concentrando un 46% de la captacion, mientras que Quintana Roo
gano trece puntos aumentando a 39%, y Campeche los disminuy6 de 18% a 16%. Para el
afio 2010 la proporcion volvio a cambiar con permutas menos escandalosas, Yucatan
gano terreno al elevar su peso a 48% en 2010, Quintana Roo perdio siete puntos

porcentuales, al ubicarse en 32%, mientras que Campeche la incrementd 16% a 20%.

Las regiones mas importantes después de la Centro-Este son la regién Centro-
Oeste y Noreste; la Centro-Oeste ha fluctuado entre 13%, 15% y 14% en cuanto a su
participacion en la captacién bancaria con respecto al total del pais para los afios 2000,
2005 y 2010, respectivamente. La entidad que mas participa en la captacion dentro de la
region es Jalisco con un 51% para el afio 2000 y 48% para 2005 y 2010, a nivel nacional
esta entidad participa con el 7% durante todo el periodo, sin duda una de las cuatro
entidades que mas lo hace a nivel nacional y que, junto con Michoacan y Guanajuato

abarcan el 91% de la captacion de la region en 2010. La region Noreste participa con el
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10% del total nacional de la captacién bancaria para 2010: Nuevo Ledn participa con el
79% de la region mientras que Tamaulipas lo hace con 21%. A nivel nacional Nuevo Leo6n
es la segunda entidad con mayor captacién bancaria del pais con un 8% en 2010, 7%
para el afio 2000 y 2005.

Nuevo Leon, Jalisco, Distrito Federal y recientemente el Estado de México, son las
entidades que concentran la captacion bancaria de manera pronunciada en el pais, entre
estas cuatro entidades aportan un 62% de la captacion bancaria a nivel nacional en 2010,
el Estado de México es la entidad que muestra el mayor crecimiento en cuanto a la
captacion, pero se podria considerar que es sélo una extension de la ZMCM*, es decir, la
mancha urbana de la Ciudad de México se ha extendido cubriendo parte del Estado de
México, y que por ésta razén se podria explicar el crecimiento de éste ultimo y no por
alguna cuestién de politica regional orientada al crecimiento sostenido de la entidad. La
gran importancia de la ZMCM en cuanto a captacion bancaria sigue siendo abrumadora
en comparacion a la de otras dos regiones que mas participan en este rubro: las regiones
Centro-Oeste y Noreste, que conforman alrededor de una quinta parte de la captacion

bancaria que percibe la region Centro-Este.

La distribucion geogréfica de la captacion bancaria refleja la importancia de estas
regiones para el sistema financiero mexicano, ya que estas tres regiones representan
para el afio 2010, 77.2% de la captacidon bancaria nacional, proporcion que al paso de los
afios se ha mantenido o incluso acentuado, lo cual refleja claramente que estas tres

regiones son los principales centros donde se localiza la actividad econdmica.

*? La ZMCM abarca el Distrito Federal y algunos municipios del Estado de México.
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Mapa 4.1 Regiones econémicas de México.
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Cuadro 4.1 Distribucién regional de la captacién bancaria en México, 2000-2010. (Millones de pesos constantes, 2003)*>.

% respecto de la zona % respecto del total
nacional
2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2000 2005 2010 2000 2005 2010
Total: 1,032,461 1,179,529 1,124,154 1,203,397 1,220,326 1,275,170 1,267,545 1,374,536 1,572,557 1,531,336 1,591,223
Noroeste: 100%  100%  100% 6% 7% 6%
Baja 23,380 27,678 33,179 30,177 31,649 33,567 32,799 34,871 37,630 34,060 32,045 38% 36% 31% 2% 3% 2%
California
Norte
Sinaloa 14,764 15,555 18,706 19,855 20,745 23,729 23,482 24,566 29,291 31,123 29,782 24% 25% 29% 1% 2% 2%
Sonora 14,755 15,890 17,387 19,783 20,238 21,946 22,661 22,648 25,806 26,278 27,335 24% 23% 26% 1% 2% 2%
Nayarit 5,304 5,535 5,538 6,103 6,791 6,435 6,751 7,235 7,518 7,911 7,537 9% 7% 7% 1% 1% 0.5%
Baja 3,953 4,365 5,133 5,223 5,697 7,883 9,072 10,001 9,199 8,137 6,725 6% 8% 7% 0.4% 1% 0.4%
California
Sur
Norte: 100%  100%  100% 6% 6% 7%
Chihuahua 22,067 24,087 26,389 27,015 27,054 28,393 28,183 28,737 32,012 33,326 33,340 34% 35% 32% 2% 2% 2%
Coahuila 17,241 17,237 18,288 19,128 20,264 21,231 20,943 21,965 27,236 28,106 29,800 26% 26% 28% 2% 2% 2%
San Luis 13,982 11,831 12,226 13,121 13,165 14,334 14,494 14,572 16,649 18,372 18,550 21% 18% 18% 1% 1% 1%
Potosi
Durango 6,375 6,881 7,422 8,846 8,630 9,299 9,072 9,695 10,993 11,152 12,798 10% 11% 12% 1% 1% 1%
Zacatecas 5,905 6,271 6,378 6,952 6,791 7,761 7,732 8,767 10,344 9,963 10,279 9% 10% 10% 1% 1% 1%
Noreste: 100%  100%  100% 9% 9% 10%
Nuevo Ledn 70,377 79,130 111,872 116,923 89,874 87,851 85,461 96,706 132,049 126,942 127,063 75% 75% 79% 7% 7% 8%
Tamaulipas 23,670 23,903 26,924 28,262 27,388 29,485 28,055 29,734 33,091 33,957 34,642 25% 25% 21% 2% 2% 2%
Centro-Oeste: 100%  100%  100% 13% 15% 14%
Jalisco 69,601 74,381 76,345 78,882 78,850 88,344 84,759 92,427 100,956 105,417 104,810 51% 48% 48% 7% 7% 7%
Guanajuato 29,558 32,636 33,853 34,151 40,407 50,474 50,326 52,231 55,380 53,574 53,932 22% 27% 25% 3% 4% 3%
Michoacan 26,892 29,374 26,489 34,960 31,264 31,288 30,634 31,314 37,344 36,798 39,305 20% 17% 18% 3% 2% 2%

** La informacion a precios de 2003 se calculé con el indice de precios implicito del PIB (www.inegi.gob).
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Fuente: elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios).

12,609

6,010

567,612

107,653

39,077
19,436
17,529
16,804

6,086

23,336
35,332

17,406

41,124

14,417

20,463
13,590

7,733

12,047

6,632

642,954

109,233

38,331
20,267
17,920
16,217

5,154

20,962
18,340

17,097

44,718

15,133

18,269
12,390

7,614

6%

3%
100%
81%

9%

4%
2%
2%
2%
1%
100%
29%
37%
34%
100%
77%
23%
100%
55%
26%

18%

5%

3%
100%
78%

11%

5%
2%
2%
2%
1%
100%
35%
33%
32%
100%
75%
25%
100%
46%
39%

16%

6%

3%
100%
76%

13%

5%
2%
2%
2%
1%
100%
37%
33%
30%
100%
75%
25%
100%
48%
32%

20%

1%

0.4%
57%
46%

5%

2%
1%
1%
1%
0.3%
3%
1%
1%
1%
4%
3%
1%
2%
1%
0.4%

0.3%

1%

0.4%
53%
41%

6%

2%
1%
1%
1%
0.3%
3%
1%
1%
1%
4%
3%
1%
2%
1%
1%

0.4%

1%

0.4%
53%
40%

7%

2%
1%
1%
1%
0.3%
4%
1%
1%
1%
4%
3%
1%
2%
1%
1%

0.5%

63



Las regiones intermedias, en la captacion bancaria, son la Norte con 7%, Noreste
con 6%, Este y Sur con 4% del total nacional para 2010. Los principales estados en estas
regiones son Chihuahua, Coahuila y San Luis Potosi que representan el 78% en la region
norte, Baja California Norte, Sinaloa y Sonora que abarcan 86% de la region Noreste, el
estado de Veracruz concentra el 75% de la region Este y, Chiapas, Guerrero y Oaxaca,
que representan a la region Sur, lo hacen de la manera mas equitativa de entre todas las
regiones, al aportar alrededor del 30% de la captacién para la region. La proporcién en
cuanto a la captacion por regién y estado no varia de manera importante desde el afio
2000, la gran mayoria de las entidades federativas mantuvo su crecimiento estable
durante el periodo de estudio, lo cual indica que no existen politicas de planeacién y

crecimiento regional efectivas 0, incluso, no existen del todo.

Durante la década de los ochenta, los esfuerzos, planes y estrategias comerciales
de los bancos se dirigian a promover la captacion de depdésitos. La razén era que el
volumen de recursos financieros depositados determinaba el resto de la intermediacién
financiera, es decir, la actividad crediticia. Sin embargo al término de 1988 se dio una
importante transicion operativa de la banca en términos de sus operaciones de crédito. El
cambio se suscitd por: i) al renegociarse la deuda externa a través del Plan Brady, el
gobierno podia lograr, por un lado, un efectivo saneamiento de las finanzas publicas sin
requerir recursos provenientes del ahorro interno y, por el otro, liberar a la banca para que
fijara su propia tasa pasiva. Con esto su nivel dependia de las estrategias y necesidades
de cada institucion y no del Banco de México; v ii) la sustitucion del encaje legal por el
denominado coeficiente de liquidez, termina el crédito selectivo, es decir, la inversion
obligatoria en actividades subsidiadas, lo que propicié un aumento de los recursos libres
que previamente se destinaban a dicho encaje. El cambio en la politica refleja claramente
la caida en términos reales de la captacion tradicional, que disminuye de 386 mil millones
de pesos en 1987 a 214 mil millones en 1988 (-38.3%). Esta reduccion se reflejo
drasticamente en todo el pais, sobre todo en las regiones Peninsula (-52.3%), Sur (-
51.86%), Centro-Oeste (-47.8), Norte (-46.9%), y Noreste (-45.5%), y especificamente en
los estados de Campeche (-68.3%), Tabasco (-62.3), Tamaulipas (-58.5%) y Guanajuato
(-58.3%).%

Para 2010 la proporcion entre habitantes por sucursal bancaria en cada estado

refleja la jerarquia regional del sistema financiero, el menor nimero de habitantes por

3% Garza, 2006: 239-245.
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sucursal lo tiene el Distrito Federal con 5,018.7, y el mayor lo tiene Chiapas con 22,399.1,
en este sentido una sucursal bancaria en Chiapas tiene que atender alrededor de 22,000
personas, mientras que en el Distrito Federal tendria que atender a solo 5,000. Lo anterior
quiere decir que si los habitantes de ambas entidades federativas estuvieran en similares
condiciones de acceso al sistema financiero, o por lo menos a una sucursal, accedieran a
una sucursal bancaria en el Distrito Federal que se especializa mas con un cliente y un
portafolio financiero mucho mas diversificado, que en Chiapas donde se atenderia a
mucha mas gente pero con muy poca actividad financiera. Las sucursales son suficientes
en términos de la actividad econ6mica de cada estado, lo que es insuficiente es el nivel de

penetracion financiera en todos los niveles, principalmente en el crédito productivo.

Gréfica 4.8 Habitantes por sucursal a nivel estatal en 2010.
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Fuente: elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios), y del
INEGI, Censo Poblacional 2010.

Estados como Baja California Sur y Colima, que en términos reales participan de
manera exigua en el sistema financiero mexicano, tienen una cobertura bastante amplia
en cuanto a sucursales por habitante, al ubicarse en el tercer y quinto lugar,

respectivamente, mientras entidades como el Estado de México, con gran participacion en
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el sistema financiero en cuanto a montos de captacion y crédito, se encuentra en el lugar

namero 17 en materia de cobertura de sucursales por habitante.

4.3. La distribucion regional de tarjetas de crédito por institucién bancaria en
México 2000-2010

En el afio 2000, el oligopolio de la emisién de tarjetas de crédito era mas que evidente,
dos instituciones bancarias controlaban alrededor del 80% de las tarjetas de crédito en
circulacion en todo el pais (Banamex con 41.4% y BBVA Bancomer con 38.3%, 79.7% en
conjunto); por otra parte, cinco instituciones controlaban el 17.5% del total, de las cuales
CITIBANK registraba 5.9%, HSBC 4.6%, Banorte 2.6%, American Express 2.4% vy
Scotiabank Inverlat 2%, es decir, en conjunto estas siete instituciones crediticias
aglomeraban el 97.2% del total de tarjetas de crédito en circulacion para el afio 2000,

mientras el resto de las instituciones bancarias controlaba apenas el 2.8% restante.

Gréfica 4.9 Tarjetas de crédito emitidas por institucion bancaria en el afio
2000 (proporcion del total).
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios).

66



El grafico anterior es revelador, y da cuenta por si SOLO de la situacion de la
banca crediticia en México.

Gréfica 4.10 Tarjetas de crédito emitidas por institucion bancaria en el afio

2010 (proporcidn del total).
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios).

Para el afio 2010 no se observan cambios significativos en los niveles de
participacién, extranjerizacion bancaria a finales de los ochenta no se presenta algin de
manera sustancial), siete instituciones controlan el 95% del mercado de tarjetas de
crédito, a diferencia del 97.2% con el mismo nimero de instituciones que en el afio 2000,
y so6lo dos instituciones manejan el 70% del total de este mercado, las mismas
instituciones que lo hicieron en el inicio del periodo de investigacion, Banamex con 30.4%
y BBVA Bancomer con casi 40% para 2010, el primero perdio terreno en el mercado, 11
puntos porcentuales para ser precisos, mientras que el segundo gané 1.7%, es decir, , de
2000 a 2010, la emision de tarjetas de crédito en México, se desconcentr6 de manera
mindscula, por lo menos de las dos instituciones bancarias del pais mas importantes; las

demas instituciones registraron, para el afio 2010, las siguientes cifras: el banco
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Santander aparece en tercer lugar en cuanto a participacion, dentro del mercado de
emision de tarjetas de crédito, con 8.9%, Bancoppel con 6%, Banorte 4.4%, HSBC 3.6% y
Scotiabank Inverlat con 2%; Citibank se fusion6 con Banamex, por lo que desaparece de
la lista, American Express pierde mucho terreno en el mercado quedando fuera de las

principales instituciones crediticias del pais.

Gréfica 4.11 Comparacién de participacion en emision de tarjetas de crédito
por institucion crediticia en el periodo 2000-2010 (% del total nacional).
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Fuente: elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios).

En sintesis, mientras los grandes bancos disminuyen su participacion en la administracion
de tarjetas de crédito (Banamex y Santander), los bancos relacionados con las
actividades de comercio departamental lo ganan como es el caso de Bancoppel y el resto

de las instituciones pequefas, pero ligadas a grandes empresas comercializadoras.
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4.3.1 El crédito al consumo y crédito comercial

De 2000 a 2010, la distribucion del crédito al consumo en México ha sido muy anéloga,
los porcentajes de participacion entre las grandes instituciones se han movido muy poco
al igual que el porcentaje de participacion del volumen de tarjetas de crédito por
institucion. Como se puede observar en el gréfico, en el afio 2000las dos instituciones
bancarias més grandes de México controlaban casi el 70% del crédito al consumo.

Grafica 4.12 Participacion porcentual del crédito al consumo por institucion
crediticia en México en el afio 2000.
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En el afio 2010, parecia ser que solo una institucion perdié terreno en cuanto
otorgamiento de crédito al consumo, Banamex pas6 de otorgar el 38% de los créditos
destinados al consumo en el afio 2000 a 25% en 2010, mientras que BBVA Bancomer lo
aument6 de 31% a 32%. Esta institucion financiera es la mas estable dentro del mercado
mexicano en ese periodo en lo que a captacién y otorgamiento crediticio se refiere y

principalmente el destinado al consumo.

Gréfica 4.13 Participacion porcentual del crédito al consumo por institucién
crediticia en México en el afio 2010.
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De 2000 a 2010, el crédito al consumo se desconcentrd sélo un poco de tal forma
gue, Banamex, la institucion bancaria que mas créditos al consumo otorgaba en cuanto a
monto, perdié poder, tanto asi que para el afio 2010 ya habia reducido su participacion en
este rubro en un 34.2%, lo que se repartiria en las instituciones que le seguian en la lista
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de las principales instituciones bancarias y crediticias, y por supuesto en el resto de las
instituciones bancarias que crecieron de manera importante, por lo menos en
comparacion con el afio 2000, pasando de un casi imperceptible 0.1% a un 10% en 2010,
lo que demuestra la desconcentracién que tuvo el sector, por lo menos en cuanto a

instituciones y su participacion a nivel nacional.

Las instituciones como Mercantil del Norte con 2%, en el afio 2000, lleg6 a tener
un 7% ya fusionado con Banorte, al igual que el banco Bital que inici6 el periodo con 11%
de participaciéon y redujo la misma a 7% ya absorbido por HSBC, Serfin pasé de 2% a
11% en fusién con Santander para 2010, mientras que Scotiabank Inverlat y Banco
Azteca, se anexaron a la lista de las siete instituciones con mas participacion en

otorgamiento de créditos al consumo con 4% del total en el pais, cada uno.
4.3.2 Distribucion regional del crédito en México de 2000 a 2010

A nivel geogréfico la region Centro-Este presentd una desconcentracion importante, la
mas grande dentro del periodo de estudio, al pasar en el afio 2000 del 68% de los
créditos otorgados, a nivel nacional, al 56% en 2010, la entidad que mas contrajo su
participacion en el otorgamiento de créditos fue el Distritos Federal que, en el afio 2000,
otorgaba el 91% y para 2010 el 83% dentro de la region. Hidalgo por su parte aumento su
participacion hasta 1% en 2010, mientras que en el afio 2000 no alcanzaba siquiera el
0.3%; el Estado de México crecio alrededor de 200% ya que en el afio 2000 tenia un 4%y
para 2010 habia alcanzado alrededor de 11% respecto de la region; Morelos, Puebla,
Querétaro y Tlaxcala, mantuvieron su participacion en proporcion a la zona y a nivel
nacional, no presentaron cambios de impacto durante la primera década del nuevo siglo,
conservando sus proporciones en 1%, 3%, 1% y 0.1% respectivamentea nivel regional. A
diferencia de la region Centro-Este, la Norte tuvo cambios importantes dentro de su
organizacion y a nivel nacional aumenté su participacion, en el afilo 2000 sélo el 3% del
otorgamiento del crédito nacional estaba enfocado en esta regién, pero para el afio 2010
ya habia alcanzado el 8% creciendo gradualmente; dentro de la region, Chihuahua era la
entidad que mas créditos recibia con un 42% del total de la zona, pero para 2010 la
situacion ya era muy distinta, paso del primer lugar en captacion de créditos de la region a
ocupar el segundo lugar con una drastica reduccién de la captacion de créditos llegando
al nivel de 27%, mientras que Coahuila obtiene para 2010 el 44% de los créditos dejando
atras el 31% que obtuvo en 2000; Durango, San Luis Potosi y Zacatecas tuvieron

fluctuaciones dentro del periodo, pero regresaron a niveles proporcionales muy similares
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dentro de la region y a nivel nacional, quedando en 1%,1% y 0.3% a nivel nacional

respectivamente.

Asi mismo, la region Centro-Oeste ha registrado un crecimiento de manera
moderada pero sostenida, al pasar de 7% del total nacional de otorgamiento de créditos,
al 10% en 2010, la entidad representativa de ésta region es Jalisco, con el 53% de
participacion dentro de la region en cuanto obtencion de créditos, aunque en el afio 2000
registraba 60%, lo que es prueba fiel de que, dentro de la region, se registr6 una
desconcentracion de los créditos otorgados hacia ésta entidad, Michoacan, al contrario,
registré un crecimiento en este rubro al obtener cinco puntos porcentuales en el periodo,

dejando atras el 9% en el afio 2000 para ubicarse en 14% para 2010.

De esta manera, Guanajuato registré una ganancia en la captacion de los créditos,
de 19% en 2000 pas6 a un 25% en 2010. A diferencia de Guanajuato y en forma mas
conservada, Aguascalientes redujo su participacion en tres puntos porcentuales al obtener
el 7% de los créditos otorgados en la regién por instituciones crediticias en 2010, mientras
que en 2000 registraba un 10%,; el estado de Colima mantuvo su participacion con un 2%
dentro de la region.

La region Noreste perdié 2 puntos porcentuales en la captacién de los créditos a
nivel nacional, en 2010 registré 8% de los créditos; al interior de la region se registré una
desconcentracién de manera importante, Sonora que en el afio 2000 recibia 51% de los
créditos de la region paso a obtener el 26% en el afio 2010, andlogamente, Baja California
Sur expuso una pérdida de ocho puntos porcentuales al captar el 6% de los créditos
otorgados dentro de la region en 2010, en contraparte, Sinaloa y Baja California Norte
obtuvieron un crecimiento importante en esta cuestién, la dos entidades obtuvieron
catorce puntos porcentuales mas del afio 2000 a 2010, Sinaloa pas6 de 20% a 34%,
mientras que Baja California Norte de 15% a 29%; Nayarit también presenté un
incremento significativo en su participacion al pasar del 1% al 6% durante ésta década, la
region presenté una desconcentracion de manera importante al interior de la misma en
cuanto a los créditos otorgados por las entidades crediticias, aunque a nivel nacional

perdio terreno en éste rubro.

Tamaulipas gand terreno a Nuevo Ledn en la region Noreste, al pasar de 9% en
2000 a un 15% en 2010, aunque es poco en comparacion dentro de la region, ésta ultima

presentd una desconcentracion. A pesar de esto, Nuevo Ledn tiene el control de la region
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al abarcar el 85% en 2010 de los créditos de la banca. A nivel nacional la region registro
un crecimiento de cinco puntos porcentuales durante el periodo al llegar a un 13% del
otorgamiento de los créditos a diferencia del 10% de la captacion bancaria a nivel
nacional del mismo afio, la regién recibe mas créditos de lo que aporta al ahorro e

inversiéon nacional.
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Cuadro 4.2 Distribucion del crédito al consumo por institucién bancaria en México, 2000-2010. (Millones de pesos constantes, 2003)*.

% respecto del total

nacional
2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2000 2005 2010
Total: 41,335.75 57,315.04 76,378.47 71,551.16 146,924.26  216,017.12 287,030.58 331,690.95 309,488.28  265,894.01  263,728.49 100%  100%  100%
BBVA Bancomer 12,937.58  16,155.96  21,050.28  22,424.98  36,574.68  63231.62  85997.10  98,169.98  93,446.53  77,158.79  81,490.84 31.3%  29.3%  30.9%
Banamex 15,891.60 22,150.91  23,937.92 19,719.85  44,776.92  60,173.94  68,657.78  74,279.11  67,686.96  62,840.41  62,823.14 38.4%  27.9%  23.8%
Santander - 1,002.63  1,033.26 967.95 1,269.09  24,171.82 - 47,746.38  42,165.27  31,070.29  27,404.56 - 11.2%  10.4%
Banorte - - - - - - - - - - 19,039.88 - - 7.2%
HSBC - - 24235 9,725.55  13,078.80  20,542.54  28,392.22  35937.08  30,929.85  23,248.93  18,595.30 - 9.5%  7.1%
Scotiabank - - - - - - - - 13,974.99  12,731.60  10,930.18 - - 4.1%
Inverlat
Banco Azteca - - 1,142.34 0.16 7,428.69 10,004.36  12,237.88  12,590.28  11,834.37  10,979.90  10,657.04 - 46%  4.0%
Inbursa - 1.55 - 6.26 2,558.15 2,940.61 3,207.45 5,305.79 5,380.34 4,480.91 6,619.04 - 1.4%  2.5%
Compartamos - - - - - - 2,366.41 3,089.28 4,038.72 5,247.13 6,426.89 - - 2.4%
Ahorro Famsa - - - - - - - 337.78 991.20 5,612.90 5,720.69 - - 2.2%
American Express 722.70 1,110.07  1,663.13  1,558.02  3,388.50 5,030.74 7,373.04 9,731.65 8,514.63 6,709.23 5,244.17 17%  23%  2.0%
Bancoppel - - - - - - - 297.72 1,056.49 1,422.77 2,151.47 - - 0.8%
IXE 29.56 46.74 - 53.34 151.46 253.19 421.75 740.84 987.15 1,348.31 1,672.43 01%  01%  0.6%
Volkswagen - - - - - - - - 226.34 770.03 1,568.66 - - 0.6%
Afirme 24.05 32.59 56.94 - 46.81 54.67 155.85 183.13 486.67 542.59 811.52 01%  00%  03%
Invex - - 54.47 1.49 - - 5.93 1,976.20 1,222.38 704.25 475.85 - - 0.2%
Banregio 38.83 157.79 351.09 328.90 453.62 542.60 608.81 823.15 769.23 574.55 467.18 01%  03%  02%
Autofin - - - - - - 20.72 218.32 737.34 623.36 438.84 - - 0.2%
Del Bajio 0.32 136 - 57.19 72.20 162.70 284.76 365.06 366.40 334.68 298.64 00%  01%  0.1%
Multiva - - - - - - - 47.32 222.22 202.39 199.98 - - 0.1%
Interacciones 49.64 109.34 6.69 - 16.32 8.34 10.96 12.94 12.58 6.08 195.38 01%  00%  0.1%
Wal-Mart* - - - - - 7.86 38.96 19.97 102.85 99.52 170.59 - 00%  01%
Actinver - - - - - - - - - - 126.43 - - 0.0%

% La informacién a precios de 2003 se calculé con el indice de precios implicito del PIB (www.inegi.gob).
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G.E. Capital

Serfin

BBVA  Bancomer
Servicios
Bital

Centro

Citibank
Comerica Bank
Deutsche Bank
Dresdner Bank
J.P.Morgan
Tokyo-Mitsubishi
UBS Bank

Bank of America
Prudential
Monex

Bank Boston

The Royal Bank of
Scotland

19.17
718.86
10.57

774.25

4,370.52

2,646.39

0.72

1,199.72

1,901.27

29.96
2,561.74
21.40
2,796.73

8,182.09

0.55

1.76

2,951.87

5,199.98

5,647.36

10,381.69

0.66
15.90
61.05

5,399.92

123.35

4,871.33

227.03
5,290.43

51.03

5,058.64
1,070.14

14.89

41.50

10,141.52

2,025.54

10,602.31

14,294.50

2.25

22.35

11,055.55

3,650.32

11,917.78

2,245.13

0.11

20.65

16,461.91

5,296.76

40,705.28

14,765.89

301.84

1.65

105.16
11.08

20,233.94

4,652.34

14,494.27

0.39
10.76

7.55

555.66
17.00
21.82
10.79
14.55

20,867.18

2,780.35

4.93

63.48

207.96
36.66
28.85
15.42

5.24
18.48

18,851.53

20.32
0.75
0.10
0.09

87.10

32.47

28.65

20.67

16.30

14.60

0.0%

1.7%

0.0%

1.9%

10.6%

6.4%

0.0%

2.9%

4.6%

0.0%

5.1%

1.7%

5.5%

0.0%
0.0%
0.0%
0.0%
0.0%

0.0%

Fuente: elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios). Incluye sdlo crédito al consumo por institucion, deflactado

con el indice de precios implicito del PIB base 2003.
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Las regiones del sur presentan cambios de consideracion, principalmente la region
Peninsula, donde Yucatan tiene una gran pérdida de la captacion crediticia de la magnitud
de 31 puntos porcentuales dentro de la regién, es decir, pasé de registrar el 57% en 2000
de participacion dentro de la regién a un 26% en 2010, podria pensarse que se presento
una gran desconcentracion dentro de la region en cuanto a la captacion crediticia pero no
es asi, se presenté un cambio en la jerarquia simplemente, Quintana Roo dejé un 35%
en 2000 para tomar un 67% en 2010, incluso la captacion del crédito dentro de la region
se concentr6 considerablemente en ésta entidad. Campeche so6lo perdid un punto
porcentual durante el periodo al ubicarse en 7% de la captacion de los créditos dentro de
la region en 2010. Por su parte la region Sur presenté una desconcentracion de la
distribucion de la captacién de crédito de 2000 a 2010, de hecho es la regién con la
distribucion de la captacién crediticia mas equitativa. EI cambio mas notorio se dio en la
entidad de Chiapas que en 2000 obtenia el 55% de los créditos otorgados dentro de la
region, pero para 2010 sélo participa en este rubro con 38%, perdié diecisiete puntos
porcentuales, al contrario de Oaxaca que para 2010 alcanz6 el 31% subiendo dieciséis
puntos desde el afio 2000, el estado de Guerrero perdié un punto porcentual de 2000 a
2010 y se ubicd en 30% de participacion dentro de la region, a pesar de esto las tres
entidades que conforman la regién Sur oscilan entre el 0.4% y 0.5% a nivel nacional, la
region en general no presenta cambios con respecto del afio 2000, en comparacion con la
composicion de la captacion de crédito a nivel nacional, y se mantiene en 1% en

comparacion con todas las deméas regiones.

En sintesis, el sistema financiero mexicano no ha sufrido grandes modificaciones
en su estructura a nivel regional de 2000 a 2010, es mas, en cuanto a captacion, la
variacibn mas grande es un retroceso de cuatro puntos porcentuales de la region Centro-
Este, el principal motivo es la leve desconcentracién de ésta captacién en el Distrito
Federal el cual pas6 de 46% a 40% de 2000 a 2010, pero el Estado de México crecié en
este rubro de 5 a 7% en el mismo periodo, el sistema financiero dentro del Distrito Federal
no parece dar para mas, durante todo el periodo de investigacion ésta entidad presenta
valores decrecientes en todos los indicadores presentados, es la que mas aporta en
cuanto a captacion bancaria y otorgamiento crediticio por parte de los bancos
comerciales, pero al parecer llegbé a un punto donde no puede concentrar mas al sistema
financiero dentro de si misma, por lo que ha optado por expandirse hacia su area de

influencia.
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Tal es el caso del Estado de México, que presenta indicadores crecientes en este
periodo, es la entidad que mas crecimiento registr6 en cuanto a captacién bancaria (2
puntos porcentuales) y, junto con Nuevo Ledn, en el otorgamiento de créditos por parte

de la banca comercial a nivel nacional, 3 puntos porcentuales cada uno.

Aln existe una super concentracion de la captacion bancaria y otorgamiento
crediticio en la Zona Metropolitana de la Ciudad de México pero, al mismo tiempo, ha
mostrado sefales que reflejan una lenta desconcentracién de estos indicadores al interior
de la region, y a nivel nacional de 2000 a 2010. Tal es el caso que, la region Centro-Este,
es la danica que registr6 un decremento porcentual en la participacion de la captacion
bancaria a nivel nacional, y en el otorgamiento de crédito sélo es seguida a la baja por la
region Noroeste, aunque la cobertura por parte de los bancos contra el fraude y el riesgo
en ésta region, es advertida por el alto indice de delincuencia organizada dentro de los

estados que conforman esa region.
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Cuadro 4.3 Distribucion regional del crédito bancario en México, 2000-2010. (Millones de pesos constantes, 2003)*°.

% respecto de la zona

% respecto del total

nacional
2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2000 2005 2010 2000 2005 2010
Total: 472,741 967,476 990,412 911,912 871594 975479 1,085,254 1,272,034 1,340,878 1,337,706 1,394,481 100%  100%  100%
Noroeste: 46559 51613 53,444 26651 27,698 26374 29,935 43,997 62,501 57,375 66,060 100% 100%  100% 0% 5% 8%
Baja 7008 13492 10,842 6490 5627 6351 7,205 11,529 14,741 14,729 18,883 15%  24%  29% 2% 1% 2%
California
Norte
Sinaloa 9120 12,963 13,784 8035 6542 8209 11,473 16,845 23,594 20,549 22,152 20%  31%  34% 2% 2% 3%
Sonora 23,542 22,847 21,697 10329 13735 9,949 8879 11,030 16,772 15,575 17,064 51%  38%  26% 5% 2% 2%
Nayarit 373 911 1,094 776 554 675 876 1,775 3,505 2,529 3,891 1% 3% 6% 01% 01%  0.5%
Baja 6415 1399 6027 1020 1241 1191 1501 2,819 3,889 3,993 4,070 4% 5% 6% 14%  02%  0.5%
California
Sur
Norte: 15941 38086 34472 24,085 21,655 22,814 24,448 34,374 43,903 52,977 64,423 100%  100%  100% 3% 5% 8%
Chihuahua 6,651 14,502 12371 6815 5225 5467 7,948 11,095 13,125 13,373 17,091 4% 24%  27% 1% 1% 2%
Coahuila 4990 12483 10667 7360 6523 6171 6595 9,720 13,295 20,084 28,638 31%  27%  44% 1% 1% 3%
San Luis 2420 6446 6600 5321 5501 4578 4,517 6,365 7,434 8,774 8,629 15%  20%  13% 1% 1% 1%
Potosi
Durango 1311 3233 3366 3,307 3522 5530 4341 6,047 8,909 9,462 7,693 8%  24%  12% 03% 1% 1%
Zacatecas 568 1416 1468 1282 884 1,068 1,048 1,148 1,140 1,284 2,371 4% 5% 4% 01% 02%  03%
Noreste: 39,396 89,756 93,498 68,042 69,885 79,065 77,937 104,688 109,521 112,894 108,766 100% 100%  100% 8%  16%  13%
Nuevoleén 35727 81,319 86111 62,901 65509 74,644 71,748 95,707 98,960 96,076 92,811 91%  94%  85% 8%  15%  11%
Tamaulipas 3,669 8436 7,387 5141 4376 4421 6,189 8,981 10,561 16,819 15,955 9% 6%  15% 1% 1% 2%
Centro-Oeste: 31,065 64,632 59,122 48116 36659 40,270 48436 61,056 66,585 82,079 83,646 100%  100%  100% 7% 8%  10%
Jalisco 18,620 38050 31,789 27,983 20,970 22,387 26,824 32,251 36,046 42,411 43,956 60%  56%  53% 4%  45% 5%
Guanajuato 5827 11,641 11,235 7,885 7,827 9,158 11,422 15,821 17,497 20,731 21,245 19%  23%  25% 1% 2% 2%
Michoacan 2,938 7,672 7,059 6,106 4,442 5458 6296 7,024 7,163 11,663 11,518 9%  14%  14% 1% 1% 1%
Aguascalientes 3,010 5615 7,635 2,972 1911 2329 2,595 4,524 4,638 6,061 5,465 0% 6% 7% 1% 05% 1%

*® La informacion a precios de 2003 se calculé con el indice de precios implicito del PIB (www.inegi.gob).
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670
322,832
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14,001

9,775
2,619
1,858
870

3,380
3,411
1,871
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1,042
6,258
4,219
2,039
7,280
4,147

2,552

581

1,654
686,126

621,408

38,505

13,446
6,214
3,760
1,950
3,436
7,174
3,697
1,090
2,387
14,675
9,936
4,739
15,415
6,663

7,646

1,106

1,405
712,123

654,536

32,881

12,220
5,835
3,041
2,376
3,731
7,159
3,545
1,074
2,540
15,652
11,214
4,438
14,943
6,829

6,808

1,306

3,169
288,129

230,645

39,495

10,714
3,770
1,452
1,570
3,931
4,895
3,030
848
1,017
9,590
7,224
2,365
9,391
5,510

3,346

535

1,510
321,111

278,297

27,606

9,496
2,380
1,317
1,587
3,697
3,843
1,638
679

1,525
9,674
7,900
1,773
8,708
4,137

3,947

625

938
304,074

260,415

27,807

8,510
2,526
1,544
2,755
4,297
3,977
1,725
995
1,257
10,013
7,814
2,199
9,608
3,442

5,500

665

1,299
320,606

273,988

29,400

8,654
3,240
1,873
3,092
4,403
3,405
1,158
1,060
1,188
9,519
7,187
2,331
14,612
5,050

8,533

1,029

1,435
361,982

298,305

40,942

11,021
4,913
2,976
2,671
4,654
5,233
2,017
1,615
1,601
18,159
12,009
6,150
20,765
6,426

11,962

2,376

1,240
419,948

343,137

47,284

15,544
5,785
3,732
3,107
5,671
5,207
2,004
1,554
1,649
18,112
13,782
4,330
26,541
7,631

16,247

2,663

1,213
457,648

386,311

46,353

11,570
5,855
3,127
3,707
6,086
8,641
3,001
3,279
2,361
18,302
12,994
5,308
26,628
7,056

17,796

1,776

1,462
478,358

397,013

52,386

12,945
7,231
3,671
4,063
5,154
9,753
3,750
3,038
2,965
24,223
19,183
5,039
23,713
6,227

15,898

1,588

2%
100%

91%

4%

3%
1%
1%
0.3%
0.1%
100%
55%
15%
31%
100%
67%
33%
100%
57%

35%

8%

2%
100%

86%

9%

3%
1%
1%
1%
0.2%
100%
43%
25%
32%
100%
78%
22%
100%
36%

57%

7%

2%
100%

83%

11%

3%
2%
1%
1%
0.2%
100%
38%
31%
30%
100%
79%
21%
100%
26%

67%

7%

0.1%
68%

62%

3%

2%
1%
0.4%
0.2%
0.1%
1%
0.4%
0.1%
0.2%
1%
1%
0.4%
2%
1%

0.5%

0.1%

0.2%
61%

52%

6%

2%
1%
0.3%
1%
0.1%
1%
0.3%
0.2%
0.3%
2%
2%
0.4%
2%
1%

1%

0.1%

0.2%
56%

46%

6%

2%
1%
0.4%
0.5%
0.1%
1%
0.4%
0.4%
0.3%
3%
2%
1%
3%
1%

2%

0.2%

Fuente: elaboracion propia con datos de la CNBV (Boletin Estadistico, varios afios) y Banxico. Incluye Crédito otorgado por la banca
comercial, deflactado con el indice de precios implicito del PIB base 2003.
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4.4 La penetracion financiera y su comportamiento en la economia mexicana,
2000-2010

La penetracion financiera se refiere al nivel en que el sistema financiero esta discernido
entre los agentes econdmicos de una economia. Es decir, que tanto acercamiento y
confianza tienen los agentes econdémicos en las instituciones financieras, y viceversa.
Algunos agentes econémicos no confian en las instituciones financieras, en cuanto a
ahorro y crédito, y prefieren no tener relacién alguna con estos ultimos, esto puede ser
debido a la fuerte desinformacién por parte de los usuarios sobre las instituciones, por lo
que optan por no arriesgarse a invertir o hacerse acreedores de un crédito, ya sea
productivo o simplemente para consumo. Asi mismo las instituciones crediticias tienen
una gran restriccion, impuesta por ellos mismos, hacia los créditos productivos en México
y, hasta en algunos casos, restricciones geogréaficas, de esta manera las instituciones se
cubren de algun riesgo de perder dinero al tener relacion con ciertos sectores sociales y
geograficos. En la actualidad es bien sabido que, en México, el crédito ofrecido por los
bancos comerciales es, en su mayoria, meramente crédito al consumo; los bancos no se
arriesgan en inversiones sobre proyectos de inversion de manera fécil, sino que optan por
obtener ganancias de comisiones e intereses sobre el uso de créditos al consumo, ya
sean revolventes o0 no. De manera geografica se cubren de las entidades mas pobres, o
con mayor indice de delincuencia organizada (narcotrafico, bandas criminales,
defraudadores, etc.), que en el caso de México son el caso del sur y norte del palis,

respectivamente.

Existen dos formas de medir la penetracién financiera de un pais de manera
general, la primera es mediante la cuantificacion del nivel en que se canalizan los ahorros
para financiar las inversiones, mediante la razén del M4 y el PIB (M4/piB), denominada
coeficiente de participacion bancaria®” (Garza, 2006: 261). Y la segunda es mediante el
namero de habitantes por sucursal bancaria, aunque es mucho mas facil de medir que la
primera, éste indicador priva de mucha informacién para un analisis sobre la penetracion

de los productos y servicios financieros a nivel regional, pero para los fines del analisis

*” M4 es la masa monetaria, e incluye los billetes y monedas en circulacién en poder del publico, la captacion
bancaria, las emisiones de valores realizadas por los sectores publico y privado vy los recursos canalizados al
sistema de ahorro para el retiro. Sin embargo, para el calculo de éste indice a M4 se le restd M1, esto es, los
billetes y monedas en circulacidn, con el fin de considerar inicamente los recursos bancarios, PIB es el
producto interno bruto nacional.
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regional servird para vislumbrar el paisaje financiero sobre las entidades federativas en

México.

Gréfica 4.14M4/PIB en México, 2000-2010.

M4/PIB en México, 2000-2010
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En el gréfico se puede observar la creciente tendencia que ha tenido el coeficiente
de participacion bancaria (M4/piB) durante el periodo de estudio, se podria apreciar que
se posee una buena penetracion financiera observando éste gréafico, pero no es asi, el
nivel mas alto del indicador se presenta en el afio 2010 con 46%, pero ni aun asi alcanza
el nivel obtenido en 1995 de 47.7% antes de la crisis, el sistema bancario apenas estaria
llegando a niveles de penetracién financiera de en ese entonces, casi quince afos
después de la crisis. En esa época el coeficiente crecidé, en nueve afios, 32 puntos
porcentuales a partir de 1982 junto con la privatizacién bancaria, y un crecimiento de esa

magnitud no se ha vuelto a ver en el sistema financiero mexicano.

El indicador de los habitantes por sucursal muestra que tan disponible estan éstas
oficinas para los usuarios bancarios, es decir, cuantas personas estan asignadas
geograficamente a una sucursal; mientras el nimero de personas por sucursal sea mayor,
quiere decir que una sola sucursal estd dispuesta a atender a mas clientes, esto no
significa que la sucursal sea altamente eficiente, al contrario, puede cubrir las
necesidades de muchos clientes porque las mismas necesidades de esos clientes asi lo
permiten, generalmente las sucursales que estan asignadas geograficamente para

atender a mas personas son de los estados mas pobres del pais, ya que muy poca gente
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estd en condiciones de acceder a los servicios bancarios. Asi, una sucursal en Chiapas,
geograficamente deberia atender a muchas personas por que hay pocas sucursales
cercanas una de la otra, por lo que dentro de una regioén, tendria que cubrir mas territorio
puesto que no hay mas sucursales, pero éste indice tan alto de habitantes por sucursal en
las entidades pobres se presenta ya que los bancos se cubren del riesgo de asentar méas
sucursales cercanas entre si, y que la poca afluencia de clientes a las sucursales no se
modifique, provocando, de esta manera, que el banco registre pérdidas por invertir en
sucursales en donde los clientes acudiran de manera esporadica, la economia misma no

permite que mas sucursales se asienten ahi por éstas razones.

Gréfica 4.15 México: Habitantes por sucursal 2000-2010.

México: Habitantes por sucursal 2000-2010
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El grafico anterior muestra la tendencia que ha tenido el indicador de penetracién
financiera basado en los habitantes por sucursal; de 2000 a 2005, éste crecié un poco, es
decir, la penetracién financiera, a nivel nacional, retrocedié en esos cinco afios. De 2005 a
2010, se registra un avance en cuanto a la penetracion financiera dentro del pais al
aumentar en alrededor de 30%, dirigiéndose a niveles vistos sélo en la década de los

noventa.
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Mapa 4.2 Nivel de penetracion financiera en Mexico en el aflo 2000, habitantes por sucursal
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Mapa 4.3 Nivel de penetracion financiera en Mexico en el afio 2005, habitantes por sucursal
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Mapa 4.4 Nivel de penetracion financiera en México en el afo 2010, habitantes por sucursal
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Como se puede observar en los mapas que muestran el nivel de penetracion
financiera, se suscité un retroceso del afio 2000 a 2005 en cuanto al indice de habitantes
por sucursal en México a nivel general, aunque en 2005 sélo un estado presentaba una
muy baja penetracion financiera (Chiapas), mientras que en 2000 eran cuatro
(Guanajuato, Guerrero, Oaxaca y Chiapas), para el afio 2010 la categoria de muy baja
penetracion financiera desaparecié porque ningun estado de la Republica Mexicana
presentaba mas de 25,000 habitantes por sucursal.

Por el contrario en el afio 2000 se contaba con ocho entidades con una muy alta
penetracion financiera a nivel nacional (Baja California Norte, Baja California Sur, Nuevo
Ledn, Tamaulipas, Colima, Hidalgo y el Distrito Federal); para 2005 eran sélo cinco (Baja
California Sur, Nuevo Ledn, Colima, Hidalgo y Distrito Federal). Pero en 2010 ya eran
catorce entidades federativas la que entraban en la categoria de muy alto nivel de
penetracion financiera a nivel nacional (Baja California Norte, Baja California Sur, Sonora,
Chihuahua, Coahuila, Nuevo Leo6n, Tamaulipas, Sinaloa, Colima, Querétaro, Hidalgo,
Distrito Federal, Morelos y Quintana Roo, por primera vez un estado fuera de las zonas
del centro hacia el norte entra en ésta categoria (indudablemente por su creciente

actividad turistica del mismo estado).

4.5 La composicion estatal entre crédito y captacion bancaria en México de 2000 a
2010.

Una de las funciones del sistema financiero es la de trasladar saldos superavitarios de los
agentes econOmicos de un pais a los deficitarios, es decir, a nivel regional, las entidades
gue son mas prosperas y que, por lo tanto, tienen saldos positivos en cuentas de ahorros,
deberian trasladar esos saldos hacia las entidades menos afortunadas incentivando el

crédito productivo en estas ultimas, pero en México esto no ocurre.

La region Centro-Este muestra una composicion mas o menos equitativa entre
captacioén y crédito otorgado, aunque se supone una de las regiones mas ricas del pais, si
no es que la mas acaudalada, es una region donde se perciben mas créditos que
depositos bancarios a plazo y cuentas de ahorro en montos, es decir, en ésta region se
presta mas de lo que se capta. En el afio 2000, como proporcion del total nacional, la
region percibia el 68.3% del crédito y el 56.9% de la captacién, una diferencia de 11.4
puntos porcentuales; en 2005 el crédito rebasaba a la captacion por 8.6 puntos, y para

2010 se llego a un nivel mucho mas equitativo que al inicio del periodo de estudio, con un
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porcentaje de 55.7% del crédito a nivel nacional y un 53.4% de la captacion total del pais,
una diferencia de 2.3 puntos. Las entidades que tienen mayor divergencia entre crédito y
captacion al interior de ésta region son Morelos y Tlaxcala, aunque son entidades que no
tienen una economia desarrollada de manera importante, son entidades que transfieren
saldos superavitarios a la economia, para 2010 Morelos aporta como captacion bancaria
alrededor de tres veces de lo que recibe de créditos (crédito a nivel nacional: 0.4%;
captacion bancaria a nivel nacional: 1.1%); Tlaxcala por su parte en 2000, 2005 y 2010,
registra una captacion bancaria de 0.3% a nivel nacional y un otorgamiento de créditos de
0.1% en el mismo nivel. Los estados de Hidalgo, Puebla y Querétaro, presentan niveles
menos diferenciados entre captacion y crédito, aunque las tres entidades para 2000, 2005
y 2010 muestran una tendencia clara a ser entidades de captacion bancaria, al registrar

casi el doble de captacion que de crédito.
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Mapa 4.5 Proporcion entre captacion bancaria y credito otorgado por la banca comercial en Mexico a nivel estatal en el afio 2000
(participacion dentro del total nacional).
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Mapa 4.6 Proporcion entre captacion bancaria y crédito otorgado por la banca comercial en México a nivel estatal en el afio 2005
(participacién dentro del total nacional).
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Mapa 4.7 Proporcion entre captacion bancaria y crédito otorgado por la banca comercial en México a nivel estatal en el afio 2010
(participacion dentro del total nacional).
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Cuadro 4.4 Captacion bancaria y crédito otorg

2000 2001 2002 2003
Region Entidad Federativa Captacion Crédito  Captacion Crédito  Captacion Crédito  Captacion Crédito
Noroeste 62,157 46,559 69,023 51,613 79,944 53,444 81,142 26,651
Baja California Norte 23,380 7,108 27,678 13,492 33,179 10,842 30,177 6,490
Baja california Sur 3,953 6,415 4,365 1,399 5,133 6,027 5,223 1,020
Nayarit 5,304 373 5,535 911 5,538 1,094 6,103 776
Sinaloa 14,764 9,120 15,555 12,963 18,707 13,784 19,855 8,035
Sonora 14,755 23,542 15,890 22,847 17,387 21,697 19,783 10,329
Norte 65,569 15,941 66,308 38,086 70,704 34,472 75,063 24,085
Coahuila 17,241 4,990 17,237 12,488 18,288 10,667 19,128 7,360
Chihuahua 22,067 6,651 24,087 14,502 26,389 12,371 27,015 6,815
Durango 6,375 1,311 6,881 3,233 7,422 3,366 8,846 3,307
San Luis Potosi 13,982 2,420 11,831 6,446 12,226 6,600 13,121 5,321
Zacatecas 5,905 568 6,271 1,416 6,378 1,468 6,952 1,282
Noreste 94,047 39,396 103,033 89,756 138,796 93,498 145,185 68,042
Nuevo Ledn 70,377 35,727 79,130 81,319 111,872 86,111 116,923 62,901
Tamaulipas 23,670 3,669 23,903 8,436 26,924 7,387 28,262 5,141
Centro-Oeste 137,393 31,065 149,988 64,632 149,600 59,122 162,510 48,116
Aguascalientes 7,559 3,010 8,975 5,615 8,401 7,635 9,830 2,972
Colima 3,784 670 4,622 1,654 4,513 1,405 4,688 3,169
Guanajuato 29,558 5,827 32,636 11,641 33,853 11,235 34,151 7,885
Jalisco 69,601 18,620 74,381 38,050 76,345 31,789 78,882 27,983
Michoacan 26,892 2,938 29,374 7,672 26,489 7,059 34,960 6,106

Centro-Este

Este

Peninsula

587,380 322,832 697,461 686,126 585,987 712,123 624,364 288,129

Distrito Federal 475,352 293,303 566,715 621,408 455,843 654,536 481,695 230,645
Estado de México 52,321 14,001 65,337 38,505 66,509 32,881 73,112 39,495
Hidalgo 9,639 870 12,031 1,950 10,816 2,376 11,963 1,570
Morelos 10,745 1,858 11,390 3,760 11,201 3,041 12,069 1,452
Puebla 24,261 9,775 27,275 13,446 26,371 12,220 28,209 10,714
Querétaro 11,681 2,619 11,277 6,214 11,516 5,835 13,387 3,770
Tlaxcala 3,380 407 3,436 844 3,731 1,232 3,931 484

31,538 3,411 33,368 7,174 37,155 7,159 40,257 4,895
Chiapas 9,244 1,871 10,393 3,697 12,004 3,545 14,044 3,030
Guerrero 10,685 1,042 11,344 2,387 11,589 2,540 12,570 1,017
Oaxaca 11,609 498 11,630 1,090 13,562 1,074 13,643 848

37,129 6,258 40,243 14,675 40,019 15,652 43,624 9,590
Tabasco 8,546 2,039 9,518 4,739 9,418 4,438 11,195 2,365
Veracruz 28,583 4,219 30,725 9,936 30,600 11,214 32,429 7,224

17,248 7,280 20,105 15,415 21,948 14,943 31,253 9,391
Campeche 3,126 581 3,836 1,106 4,622 1,306 4,677 535
Quintana Roo 4,555 2,552 5,418 7,646 6,086 6,808 7,134 3,346
Yucatan 9,566 4,147 10,851 6,663 11,240 6,829 19,442 5,510
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ado por regidén y entidad federativa en México, 2000 a 2010.

2004 2005 2006 2007 2008 2009
Captacion Crédito Captacion Crédito Captacion Crédito Captacion Crédito Captacion Crédito Captacion

85,120 27,698 93,560 26,374 94,766 29,935 99,320 43,997 109,444 62,501 107,510
31,649 5,627 33,567 6,351 32,799 7,205 34,871 11,529 37,630 14,741 34,060
5,697 1,241 7,883 1,191 9,072 1,501 10,001 2,819 9,199 3,889 8,137
6,791 554 6,435 675 6,751 876 7,235 1,775 7,518 3,505 7,911
20,745 6,542 23,729 8,209 23,483 11,473 24,566 16,845 29,291 23,594 31,123
20,238 13,735 21,946 9,949 22,661 8,879 22,648 11,030 25,806 16,772 26,278
75,903 21,655 81,018 22,814 80,425 24,448 83,735 34,374 97,234 43,903 100,919
20,264 6,523 21,231 6,171 20,943 6,595 21,965 9,720 27,236 13,295 28,106
27,054 5,225 28,393 5,467 28,183 7,948 28,737 11,095 32,012 13,125 33,326
8,630 3,522 9,299 5,530 9,072 4,341 9,695 6,047 10,993 8,909 11,152
13,165 5,501 14,334 4,578 14,494 4,517 14,572 6,365 16,649 7,434 18,372
6,791 884 7,761 1,068 7,732 1,048 8,767 1,148 10,344 1,140 9,963
117,261 69,885 117,335 79,065 113,516 77,937 126,440 104,688 165,141 109,521 160,900
89,874 65,509 87,851 74,644 85,461 71,748 96,706 95,707 132,049 98,960 126,942
27,388 4,376 29,485 4,421 28,055 6,189 29,734 8,981 33,091 10,561 33,957
164,817 36,659 185,207 40,270 180,947 48,436 191,566 61,056 211,880 66,585 214,408
9,395 1,911 9,775 2,329 9,875 2,595 10,053 4,524 12,370 4,638 12,609
4,901 1,510 5,326 938 5,353 1,299 5,540 1,435 5,831 1,240 6,010
40,407 7,827 50,474 9,158 50,326 11,422 52,231 15,821 55,380 17,497 53,574
78,850 20,970 88,344 22,387 84,759 26,824 92,427 32,251 100,956 36,046 105,417
31,264 4,442 31,288 5,458 30,634 6,296 31,314 7,024 37,344 7,163 36,798
666,530 321,111 672,596 304,074 676,394 320,606 743,158 361,982 830,531 419,948 774,199
524,685 278,297 521,411 260,415 525,253 273,988 583,702 298,305 633,722 343,137 567,612
71,613 27,606 72,972 27,807 72,591 29,400 75,744 40,942 99,528 47,284 107,653
11,919 1,587 13,284 2,755 13,112 3,092 14,895 2,671 16,393 3,107 16,804
12,392 1,317 14,679 1,544 13,089 1,873 14,516 2,976 16,704 3,732 17,529
28,485 9,496 31,260 8,510 32,018 8,654 33,151 11,021 38,759 15,544 39,077
13,739 2,380 14,693 2,526 15,927 3,240 16,495 4,913 19,754 5,785 19,436
3,697 428 4,297 517 4,403 360 4,654 1,153 5,671 1,359 6,086
40,349 3,843 44,294 3,977 44,471 3,405 47,241 5,233 58,465 5,207 76,073
13,891 1,638 15,571 1,725 15,764 1,158 16,956 2,017 23,577 2,004 23,336
13,070 1,525 14,298 1,257 14,378 1,188 15,496 1,601 16,827 1,649 17,406
13,388 679 14,425 995 14,329 1,060 14,789 1,615 18,061 1,554 35,332
45,012 9,674 50,567 10,013 47,170 9,519 50,703 18,159 57,818 18,112 55,542
12,038 1,773 12,746 2,199 11,570 2,331 13,448 6,150 15,297 4,330 14,417
32,974 7,900 37,820 7,814 35,600 7,187 37,255 12,009 42,521 13,782 41,124
25,332 8,708 30,593 9,608 29,857 14,612 32,373 20,765 42,043 26,541 41,786
4,911 625 4,789 665 5,130 1,029 6,268 2,376 7,668 2,663 7,733
8,047 3,947 11,802 5,500 11,019 8,533 11,508 11,962 14,850 16,247 13,590
12,375 4,137 14,001 3,442 13,707 5,050 14,597 6,426 19,525 7,631 20,463
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2010

Crédito Captacion Crédito
57,375 103,424 66,060
14,729 32,045 18,883

3,993 6,725 4,070
2,529 7,537 3,891
20,549 29,783 22,152
15,575 27,335 17,064
52,977 104,768 64,423
20,084 29,800 28,638
13,373 33,340 17,091
9,462 12,798 7,693
8,774 18,550 8,629
1,284 10,279 2,371
112,894 161,705 108,766
96,076 127,063 92,811
16,819 34,642 15,955
82,079 216,726 83,646
6,061 12,047 5,465
1,213 6,632 1,462
20,731 53,932 21,245
42,411 104,810 43,956
11,663 39,305 11,518
457,648 850,076 478,358
386,311 642,954 397,013
46,353 109,233 52,386
3,707 16,217 4,063
3,127 17,920 3,671
11,570 38,331 12,945
5,855 20,267 7,231
725 5,154 1,048
8,641 56,399 9,753
3,001 20,962 3,750
2,361 17,097 2,965
3,279 18,340 3,038
18,302 59,851 24,223
5,308 15,133 5,039
12,994 44,718 19,183
26,628 38,274 23,713
1,776 7,614 1,588
17,796 12,390 15,898
7,056 18,269 6,227
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El Distrito Federal es la Unica entidad de la region que tiene un peso mayoritario en
crédito otorgado, aunque su diferencia con la captacién bancaria no es muy grande, en el
afio 2000 percibe 62% de los créditos a nivel nacional y 46% de la captacion bancaria,
para 2005 52.5% de créditos contra un 40.9% de captacion, y en 2010 46.2% de créditos
otorgados a nivel nacional y 40.4% de la captacion bancaria; el Estado de México registra
en 2000 una captacion de 5.1% a diferencia del crédito que fue de 3%, 5.7% de captacion
contra 5.1% de crédito a nivel nacional en 2005, y para 2010 ya registra 6.9% de
captaciéon contra 6.1% de créditos otorgados. El Estado de México junto con el Distrito
Federal, son las entidades méas equitativas entre crédito y captacion a nivel nacional
dentro de la regién Centro-Este.

4.6 Conclusiones

El desarrollo regional en México es muy heterogéneo; los medios por los cuales las
politicas gubernamentales podrian atenuar las grandes diferencias regionales son
demasiado ineficientes. El sistema financiero podria ser un mecanismo que, haciendo uso
eficiente de él, facilitaria el desarrollo de regiones menos prosperas, asimismo tiene como
una funcién principal el canalizar eficientemente los recursos financieros, es decir,
distribuirlos de manera eficaz dentro del territorio nacional para su aprovechamiento
productivo, las zonas ricas del pais podrian financiar los proyectos productivos de las
menos prosperas, transfiriendo el ahorro para convertirlo en inversion, pero esto no ha
ocurrido y, de mantener las estrategias gubernamentales y de los bancos comerciales en
el pais no ocurrira en el corto plazo. Los bancos comerciales se cubren del riesgo de
inversiones en regiones menos prosperas, incluso en las regiones ricas, los bancos, son
extremadamente quisquillosos para otorgar un crédito productivo o comercial, por lo que
la banca privada en México, a partir de la privatizacion y la posterior crisis de los
noventas, ha optado por concentrar sus recursos y servicios en los créditos al consumo
principalmente, obteniendo grandes beneficios del cobro de comisiones, anualidades y

altas tasas de interés sobre este tipo de créditos que predominan en el mercado nacional.

De 2000 a 2010 la cobertura territorial de servicios financieros crecié un poco, los
bancos instalaron mas sucursales a lo largo del pais, de hecho, todos los estados
crecieron en cuanto a sucursales bancarias, pero las que lo hicieron de manera
extraordinaria fueron el Estado de México, Hidalgo y Baja California Sur, al contrario del
Distrito Federal y Zacatecas que presentaron las tasas de crecimiento mas bajas en el

periodo.
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La razén por la cual el Distrito Federal no aumenté de forma considerable el
namero de sucursales que alberga es simplemente porque estd en muy buenas
condiciones de cobertura financiera a nivel espacial. El Estado de México se ha
contagiado de la dinamica econdmica de la Ciudad de México, por lo que ha crecido
economicamente y, obviamente, los servicios financieros fueron demandados de manera
importante en ésta entidad, por lo que la banca comercial concentro su atencién y

recursos en habilitar sucursales para la emergente economia del Estado de México.

En el afio 2000 solo cuatro instituciones financieras cubrian el 82% de los
contratos de cuentas de ahorros més los contratos de depésitos a plazo, las de mayor
participacion en ese entonces BBVA Bancomer y Serfin (fusionado) con alrededor de 27%
del total nacional cada una, es decir, que para el afio 2000 dos instituciones captaban el
53% del total de los contratos de cuentas de ahorros mas los contratos de depdésitos a
plazo de todo el pais. Pero para 2010 so6lo tres instituciones controlaban el 83% de los
contratos de cuentas de ahorro mas los contratos de depdésitos a plazo de todo el pais,
BBVA Bancomer, Banorte y Banco Azteca, de esta manera, tuvo lugar una concentracion
de los depoésitos a plazo y las cuentas de ahorro (en volumen) al pasar de cuatro
instituciones en 2000 a tres en 2010. En cuanto a montos Banamex y BBVA Bancomer en
el afio 2000 controlaban el 50% de la captacién total en el pais, para 2010 Banamex,
BBVA Bancomer y HSBC controlan el 55%, demostrando una pequefia desconcentracion

de la captacion bancaria en el pais dentro del periodo de estudio.

Geogréaficamente la captacion bancaria se concentra en la region Centro-Este en
donde para el afio 2000 abarca el 57% de la captacién bancaria total del pais, el Distrito
Federal abarca el 46% del total nacional como integrante de esa region, o sea, el 81% de
la region Centro-Este. En 2010 el Distrito Federal participa con 76% de la captacion
dentro de su regién y con 40% a nivel nacional. Y la region obtiene el 53% de la captacién

bancaria total en ese afio.

Las regiones menos beneficiadas fueron la region Sur que oscila en un intervalo
de 3 a 4 por ciento de la captacion a nivel nacional durante todo el periodo, de 2000 a
2010; y por otro lado la region Peninsula, con la menor participacion de todas las
regiones, 2% de 2000 a 2010, aunque en ésta Ultima regiébn tuvo lugar una

desconcentracion de la captacion entre sus integrantes.
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Las regiones mas importantes después de la Centro-Este, son la Centro-Oeste y
Noreste, la primera fluctia entre 13, 14 y 15 por ciento de la captacién nacional de 2000 a
2010, la entidad federativa representativa de la region es Jalisco participando con
alrededor del 50% de la captacion de la region; mientras que la regién Noreste capta el
10% a nivel nacional para 2010, Nuevo Leon es la segunda entidad que méas capta a nivel
nacional con un 8% y representa el 79% de la region en 2010. El Distrito Federal, Nuevo
Ledn, Jalisco y el Estado de México, son las entidades que concentran la captacion
bancaria de manera més significativa, entre las cuatro entidades conforman el 62% de la
captacién bancaria a nivel nacional en 2010.

La importancia de estas tres regiones para el sistema financiero mexicano es muy
clara, ya que en conjunto representan el 77.2% de la captacion a nivel nacional en 2010,
reflejando la gran actividad econémica de estas regiones y su importancia para el pais.

La proporcion que guardan las entidades federativas y las regiones, con respecto a
la captacion bancaria a nivel nacional, no varia de manera importante durante el periodo
de estudio, la mayoria de las entidades mantuvieron un crecimiento estable de 2000 a
2010, lo cual refleja la ausencia o la gran ineficiencia de politicas gubernamentales
dirigidas a reducir las disparidades econdmico-sociales entre las regiones al interior del
pais.

En el afio 2000, el oligopolio de la emisién de tarjetas de crédito era mas que
evidente, dos instituciones bancarias controlaban alrededor del 80% de las tarjetas de
crédito en circulacion en todo el pais (Banamex con 41.4% y BBVA Bancomer con 38.3%,
79.7% en conjunto), y solo siete instituciones controlaban el 97.2% del mercado de
tarjetas de crédito; durante el periodo de la presente investigacion, no se presentaron
cambios de gran trascendencia (desde la extranjerizacion bancaria a finales de los
ochenta no se presenta alguno de manera sustancial), siete instituciones controlan el 95%
del mercado de tarjetas de crédito, a diferencia del 97.2% con el mismo numero de
instituciones que en el afio 2000, y s6lo dos instituciones manejan el 70% del total de este
mercado, las mismas instituciones que lo hicieron en el inicio del periodo de investigacion,

Banamex con 30.4% y BBVA Bancomer con casi 40% para 2010,

A decir de la distribucién del crédito al consumo, ésta se ha caracterizado por ser
muy analoga durante el periodo, los porcentajes de participacion entre las grandes

instituciones se han movido muy poco al igual que el porcentaje de participacién del
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volumen de tarjetas de crédito por institucion, las dos instituciones bancarias mas grandes
de México controlaban casi el 70% del crédito al consumo en el afio 2000. Para 2010
parecia ser que solo una institucion perdié terreno en cuanto otorgamiento de crédito al
consumo, Banamex paso de otorgar el 38% de los créditos destinados al consumo en el
afno 2000 a 25% en 2010, mientras que BBVA Bancomer lo hizo de 31% a 32% dentro del
mismo periodo, éste Ultimo es la institucion financiera méas estable dentro del mercado
mexicano en ese periodo y en cuanto a captacion y otorgamiento crediticio,
principalmente los dirigidos al consumo. S6lo Banamex presentd una desconcentracion en

éste rubro, reduciendo su participacion en un 34.2% de 2000 a 2010.

A nivel geografico la region Centro-Este presentd una desconcentracion
importante, la mas grande dentro del periodo de estudio, al pasar en el afio 2000 del 68%
de los créditos otorgados, a nivel nacional, al 56% en 2010, la entidad que mas crecid en
cuanto al otorgamiento de crédito fue el Estado de México, al registrar un aumento de
200% de 2000 a 2010.

Las regiones del sur presentan cambios de consideracion, principalmente la regién
Peninsula, donde Yucatan tiene una gran pérdida de la captacién crediticia de la magnitud
de 31 puntos porcentuales dentro de la region, es decir, pasé de registrar el 57% en 2000
de participacion dentro de la regién a un 26% en 2010, podria pensarse que se presento
una gran desconcentracion dentro de la region en cuanto a la captacién crediticia pero no
es asi, se presenté un cambio en la jerarquia simplemente, Quintana Roo dej6é un 35%
en 2000 para tomar un 67% en 2010, incluso la captacion del crédito dentro de la region
se concentr6 considerablemente en ésta entidad. Campeche sélo perdi6 un punto
porcentual durante el periodo al ubicarse en 7% de la captacién de los créditos dentro de
la region en 2010. Por su parte la regiébn Sur presentdé una desconcentracién de la
distribucion de la captaciéon de crédito de 2000 a 2010, de hecho es la regién con la

distribucion de la captacién crediticia mas equitativa.

En resumen, el sistema financiero mexicano, principalmente la banca comercial,
no ha sufrido grandes modificaciones en su estructura a nivel regional de 2000 a 2010, es
mas, en cuanto a captacion, la variacion mas grande es un retroceso de cuatro puntos
porcentuales de la region Centro-Este, el principal motivo es la leve desconcentracion de
ésta captacion en el Distrito Federal el cual pas6 de 46% a 40% de 2000 a 2010, pero el
Estado de México crecio en este rubro de 5 a 7% en el mismo periodo, el sistema

financiero dentro del Distrito Federal no parece dar para mas, durante todo el periodo de

97



investigacion, ésta entidad presenta valores decrecientes en todos los indicadores
presentados, es la que méas aporta en cuanto a captacién bancaria y otorgamiento
crediticio por parte de los bancos comerciales, pero al parecer llegé a un punto donde no
puede concentrar mas al sistema financiero dentro de si misma, por lo que ha optado por

expandirse hacia su area de influencia.

Aln existe una super concentracion de la captacién bancaria y otorgamiento
crediticio en la Zona Metropolitana de la Ciudad de México pero, al mismo tiempo, ha
mostrado sefiales que reflejan una lenta desconcentraciéon de estos indicadores al interior
de la region, y a nivel nacional de 2000 a 2010. Tal es el caso que, la region Centro-Este,
es la unica que registr6 un decremento porcentual en la participacién de la captacion
bancaria a nivel nacional, y en el otorgamiento de crédito sélo es seguida a la baja por la
region Noroeste, aunque la cobertura por parte de los bancos contra el fraude y el riesgo
en ésta region, es advertida por el alto indice de delincuencia organizada dentro de los

estados que conforman esta ultima.

La penetracion financiera al interior del pais es muy deficiente, las instituciones
crediticias tienen una gran restriccion, impuesta por ellos mismos, hacia los créditos
productivos en México y, hasta en algunos casos, restricciones geogréficas, de esta
manera las instituciones se cubren de algun riesgo de perder dinero al tener relacion con
ciertos sectores sociales y geograficos. En la actualidad es bien sabido que, en México, el
crédito ofrecido por los bancos comerciales es, en su mayoria, meramente crédito al
consumo; los bancos no se arriesgan en inversiones sobre proyectos de inversion de
manera facil, sino que optan por obtener ganancias de comisiones e intereses sobre el
uso de créditos al consumo, ya sean revolventes 0 no. De manera geografica se cubren
de las entidades mas pobres, o con mayor indice de delincuencia organizada
(narcotrafico, bandas criminales, defraudadores, etc.), que en el caso de México son el

caso del sur y norte del pais, respectivamente.
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5. Conclusiones Generales.

La aglomeracién de la actividad econdmica en el espacio tiene su razén en las economias de
escala, es decir, los comercios, negocios, empresas y demas agentes econdmicos se benefician los
unos a los otros al ubicarse cerca e interactuar econémicamente entre ellos, no importa si son
empresas que ofrecen productos similares o sustitutos, de insumos para otras, complementarias
en otros casos, 0 si no tienen nada que ver las unas con las otras; la aglomeracién entre ellas
mismas les reditla cierto beneficio econdmico, lo suficiente para enfrentarse a las complicaciones
de la concentracién espacial (altas rentas, altos costos por servicios empresariales, transito

exagerado, etc.)

Los servicios financieros también encuentran beneficios al concentrarse donde mayor
actividad econdmica exista, 6 donde se encuentre altamente concentrada, mientras mas activa
econdmicamente sea la regidon mads especializados y cualitativos seran los servicios financieros que
se necesiten, ya sea grandes préstamos, 6 grandes depdsitos bancarios, transferencias de dinero
por cantidades extraordinarias, etc. Es por eso que las casas matrices de los bancos se centran en
las grandes metropolis de cada pais, donde se toman decisiones que afectan el resto de Ia
cobertura financiera y bancaria a lo largo del territorio.

En México de 2000 a 2010, la jerarquia entre regiones, en cuanto a captacién bancaria se
refiere, no mostré modificaciones. La regidon Centro-Este conserva el primer lugar, la region
Centro-Oeste el segundo vy, por ultimo, la regidn Noreste el tercer lugar en captacion bancaria a
nivel nacional en todo el periodo de investigacién. El crédito bancario se distribuyé de manera
similar, la regiéon Centro-Este en primer lugar, la Noreste en segundo y Centro-Oeste en tercer
lugar, sélo en el afio 2000 la region Noroeste figuraba en tercer lugar en cuanto a crédito bancario
se refiere y la regién Centro-Oeste en cuarto. Las regiones Este, Peninsula y Sur, figuran como las
tres regiones menos agraciadas financieramente dentro del pais; vy, al igual que las tres primeras,
su composiciéon se mantiene de 2000 a 2010, la regidn Sur es la ultima en cuanto a crédito
bancario se refiere, y la regién Peninsula de manera analoga pero en cuanto a captacién bancaria.

Cuadro 5.1 Captacion bancaria y crédito por regién en México de 2000 a 2010
(porcentajes respecto del total nacional)
REGION 2000 2005 2010

Crédito ‘ Captacion Crédito Captacion Crédito ‘ Captacion
Centro-Este 68% 57% 61% 53% 56% 53%
Noreste 8% 9% 16% 9% 13% 10%
Centro-Oeste 7% 13% 8% 15% 10% 14%
Noroeste 10% 6% 5% 7% 8% 6%
Norte 3% 6% 5% 6% 8% 7%
Este 1% 4% 2% 4% 3% 4%
Peninsula 2% 2% 2% 3% 3% 2%
Sur 1% 3% 1% 2% 1% 4%

99



En resumen, el sistema financiero mexicano, caracterizado principalmente por la
banca comercial, no ha sufrido grandes modificaciones en su estructura a nivel regional
de 2000 a 2010, es mas, en cuanto a captacion, la variacibn mas grande es un retroceso
de cuatro puntos porcentuales de la region Centro-Este, el principal motivo es la leve
desconcentracion de ésta captacion en el Distrito Federal el cual pasé de 46% a 40% de
2000 a 2010, pero el Estado de México crecié en este rubro de 5 a 7% en el mismo
periodo, el sistema financiero dentro del Distrito Federal no parece dar para mas, durante
todo el periodo de investigacion, ésta entidad presenta valores decrecientes en todos los
indicadores presentados, es la que mas aporta en cuanto a captacion bancaria y
otorgamiento de créditos por parte de los bancos comerciales, pero al parecer llegé a un
punto donde no puede concentrar mas al sistema financiero dentro de si misma, por lo
que ha optado por expandirse hacia su area de influencia, principalmente el Estado de

México.

Aln existe una super concentracion de la captacién bancaria y otorgamiento
crediticio sobre la Zona Metropolitana de la Ciudad de México pero, al mismo tiempo, ha
mostrado sefiales que reflejan una lenta desconcentracion de estos indicadores al interior
de la regién, y a nivel nacional de 2000 a 2010. Tal es el caso que, la region Centro-Este,
es la Unica que registr6 un decremento porcentual en la participacion de la captacion
bancaria a nivel nacional, y en el otorgamiento de crédito s6lo es seguida a la baja por la
region Noroeste, aunque la cobertura por parte de los bancos contra el fraude y el riesgo
en ésta region, es advertida por el alto indice de delincuencia organizada dentro de los

estados que conforman esta ultima.

En cuestiones de penetracion financiera, al interior del pais, México es muy
deficiente, las instituciones crediticias tienen una gran restriccion impuesta por ellos
mismos hacia los créditos productivos en México y, hasta en algunos casos, restricciones
geogréaficas (como la falta de acceso en comunidades lejanas), de esta manera las
instituciones se cubren de algun riesgo de perder dinero al tener relaciéon con ciertos
sectores sociales y geogréaficos. En la actualidad es bien sabido que, en México, el crédito
ofrecido por los bancos comerciales es, en su mayoria, meramente crédito al consumo;
los bancos no se arriesgan en inversiones sobre proyectos de inversion de manera facil,
sino que optan por obtener ganancias de comisiones e intereses sobre el uso de créditos
al consumo, ya sean revolventes o no. De manera geografica se cubren de las entidades

mas pobres, o con mayor indice de delincuencia organizada (narcotrafico, bandas
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criminales, defraudadores, etc.), que en el caso de México son las regiones del sur y norte

del pais, respectivamente.

De esta manera se puede llegar a la conclusién de que, efectivamente, el sistema
financiero (mayoritariamente la banca comercial) a nivel espacial en México de 2000 a
2010 se caracteriza principalmente por tener una super concentracion dentro de la Ciudad
de México, y mantener jerarquias de las regiones econémicamente mas activas como las
regiones Centro-Oeste y Noreste. En este sentido, y como una institucion pilar dentro de
la vida econdmica del pais, la banca comercial no ha cumplido con su papel de canalizar
el ahorro y el crédito de la manera mas efectiva dentro del pais, las regiones ricas
deberian canalizar sus ahorros a las regiones pobres en forma de inversiones
productivas, pero como el cuadro lo muestra, las regiones mas ricas son las que reciben
la mayor cantidad de créditos, y las regiones mas pobres del pais ahorran mas de lo que
reciben en créditos como porcentaje del total nacional, es decir, las regiones mas pobres
ahorran més que las regiones mas ricas en comparacion con sus propios niveles de
crédito a nivel nacional. Es importante destacar que el sistema bancario no ha impulsado
la inversion privada y el desarrollo econémico del pais, aunque se observa un dinamismo
sorprendente en cuanto al crédito otorgado a las familias, principalmente con tarjetas de
crédito, la canalizacién a las empresas es muy ineficiente y no permite que estas
modernicen sus procesos productivos para ser competentes a nivel nacional e

internacional.

Geogréaficamente la captacion bancaria se concentra en la region Centro-Este en
donde para el afio 2000 abarca el 57% de la captacion bancaria total del pais, el Distrito
Federal abarca el 46% del total nacional como integrante de esa region, o sea, el 81% de
la region Centro-Este. En 2010 el Distrito Federal participa con 76% de la captacion
dentro de su regién y con 40% a nivel nacional. Y la region obtiene el 53% de la captacion
bancaria total en ese afio. Las zonas menos beneficiadas fueron la Sur que oscila en un
intervalo de 3 a 4 por ciento de la captacién a nivel nacional durante todo el periodo, de
2000 a 2010; y por otro lado la region Peninsula, con la menor participacion de todas las
regiones, 2% de 2000 a 2010, aunque en ésta Ultima regidbn tuvo lugar una

desconcentracion de la captacion entre sus integrantes.

Las regiones mas importantes después de la Centro-Este, son la Centro-Oeste y
Noreste, la primera fluctia entre 13, 14 y 15 por ciento de la captacion nacional de 2000 a

2010, la entidad federativa representativa de la region es Jalisco participando con
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alrededor del 50% de la captacion de la regién; mientras que la region Noreste capta el
10% a nivel nacional para 2010, Nuevo Leon es la segunda entidad que méas capta a nivel
nacional con un 8% y representa el 79% de la region en 2010. El Distrito Federal, Nuevo
Ledn, Jalisco y el Estado de México, son las entidades que concentran la captacion
bancaria de manera mas significativa, entre las cuatro entidades conforman el 62% de la
captacion bancaria a nivel nacional en 2010. La importancia de estas tres regiones para el
sistema bancario mexicano es muy clara, ya que en conjunto representan el 77.2% de la
captacién a nivel nacional en 2010, reflejando la gran actividad econ6mica de estas

regiones y su importancia para el pais.

La composicién geogréafica del sistema bancario no ha cambiado de manera
importante, la jerarquia de las regiones se mantuvo casi toda la década de investigacion y
sin fluctuaciones de importancia, las regiones Centro-Este, Noreste y Centro-Oeste en los
primeros tres lugares y las regiones Este Peninsula y Sur en los ultimos tres lugares; las
regiones mas pobres captan mas ahorro que crédito en una proporcion de alrededor de
doscientos porciento; las mas ricas, al contrario, reciben méas créditos de lo que ahorran.
La penetracion financiera del pais alcanzé, para 2010, niveles similares a los de mediados
de la década de los noventa, destacando que el crecimiento de éste indicador de

penetracion financiera (M4/PIB) ha sido lenta y deficiente.

102



Bibliografia.

Asuad Sanen Normand Eduardo (2006); Un ensayo te6rico y metodolégico sobre el
proceso de concentracion econdmica espacial y su evidencia empirica en la regién
econdémica megalopolitana de 1970 a 2000 y sus antecedentes, en preparacion para

su publicacién.

Asuad Sanen Normand Eduardo, Quintana Romero Luis, Ramirez Hernandez Roberto
(2006); Desarrollo y politicas regionales en México: Retos y perspectivas 2006-
2020.SeminarioNacional Agenda delDesarrollo 2006-2020 del IIE-UNAM.

Anselin, L. (1988), Spatial Econometrics: Methods and models, Dordrecht, Kluwer
Academic Publishers.

Anselin, L. and Bera, A. (1998), Spatial dependence in linear regression models with
an introduction to spatial econometrics, en Giles, D., Ullah, A. (eds.) Handbook of
applied economic statistics, New York: Marcel Dekker, pp. 237-289.

Anselin, L. and Florax, J. (1995), New directions in spatial econometrics: Introduction,
en: Anselin, L. and Florax, J. (eds.), New directions in spatial econometrics,
Berlin/Heidelberg /New York, Springer.

Arthur, W.B. (1988), “Urban Systems and Historical Path Dependence” in Ausubel&
Herman (Eds.), Cities and their Vital Systems, National Academy Press, Washington
DC.

Arthur, W.B. (1989), “Competing Technologies, Increasing Returns, and Lock-in By

Historical Events” Economic Journal Vol. 99, pp. 116-131.

Ayala, Marcos y Fausto Hernandez, Competencia bancaria en México, CEPAL, 2006.

Badinger, Harald, Werner G. Mdller Y Gabrielle Tondl (2001); Regional Convergence
in the European Union (1985-1999): A Spatial Dynamic Panel Analysis. HWWA
Discussion Paper 210, Hamburg Institute of International Economics, Hamburg,

Germany.

Bailly, Antoine y Denis Maillat (1989), “Servicios a las empresas y desarrollo regional”,

Ekonomiaz, Revista de Economia Vasca (13 y 14).

103



Bath y otros, citados en: Ayala, Marcos y Fausto Hernandez, Competencia bancaria
en México, CEPAL, 2006.

Beck, Thorsten y Augusto de la Torre, 2006. The Basic Analytics of Access to
Financial Services. World Bank Policy Research Working Paper 4026, October 2006.

Bell, Daniel (1976), El advenimiento de la sociedad post-industrial, Madrid, Alianza
Editorial.

Christaller, Walter (1933), Los lugarescentrales en Alemaniameridional. Alemania,
1933.

Daniels, Peter (1982), Services Industries: Grrowth and Location, Cambridge
University Press.

Daniels, Peter (1982), Services Industries: A Geographical Appraisal, New York,

Methuen.

Demirguc-Kunt, Beck and Honohan, 2007. Policy Research Report on Access to

Finance, World Bank.

De la Torre, Augusto, Juan Carlos Gozzi y Sergio Schmukler, 2007. Innovate
Experiences in Access to Finance: Market Friendly Roles for the Visible Hand. World
Bank PolicyResearchWorkingPaper 4326, August 2007.

Esquivel, Gerardo (1999): “Convergencia regional en México, 1940-1995”.México,
Trimestre Econémico. No.624, pag. 727.

Esquivel, G Y Messmacher M (2002): Sources of regional hon convergent in Mexico.
Workingpaper. TheWorld Bank.

Ezcurra, Roberto (2001): Convergencia y cambio estructural en la Union Europea,

Departamento de Economia Universidad Publica de Navarra.

Fingleton, F. (1999); Estimates of Time to Economic Convergence: An Analysis of

Regions of the European Union, International Regional Science Review 22, pp. 5-34.

104



Fingleton B, Lewney R y Pineli D (1996); Regional Growth and
Convergencepublicado en el Vol. 1 de la subserie VI de la EC's Single Market
Review, Kogan Page, London.

Garza, Gustavo (1997): “Tendencias de las desigualdades urbanas y regionales en
México, 1970-1996” en Estudios Demograficos y Urbanos. Num.3. vol. 15. México, El
Colegio de México, pag. 493-501.

Garza, Gustavo (2006): “La organizacion espacial del sector servicios en México.” El

Colegio de México.

Garza, Gustavo (2011): “Visidbn comprensiva de la distribucion territorial del sector

servicios.” El Colegio de México.

Gamboa y Messmacher M, (2002), Desigualdad regional y gasto publico en México,
BID.

Hernandez, Alfredo. Ensayos de banca: Consideraciones teéricas y evidencia del caso
mexicano. CEMLA, 2003.

Hernandez Laos, Enrique (1984) “La desigualdad regional en México”, en Rolando
Cordera Campos y Carlos Tello (coords) en La desigualdad en México, México, Siglo
XXI, pag. 595.

Informe sobre el desarrollo mundial 2009. Una nueva geografia econémica. BIRF,
20009.

Krugman, Paul, (1992), Geografia y Comercio, Editorial Anthony Bosch, Barcelona,
Espafa, 1992.

Levy, Noemi. La nueva estructura financiera y la disponibilidad de financiamiento en la
economia mexicana. Revista Economia Informa, No. 361, noviembre-diciembre, 2009.
UNAM.

Leyshon, Andrew y N. J. Thrift (1997), Money/Space: Geographies of Monetary

Transformation, Londres, Routledge.

Losch August, (1945), The Economics of the Location, Op. Cit y Richardson Harry,
Economia regional y urbana, Op. Cit; pp. 56 y 57.

105



Mantey, Guadalupe, Lecciones de Economia Monetaria. UNAM, 1997.
Mercado H., Salvador, 2009. Sistema Financiero Mexicano. Mexico, 2009.

Morfin Maciel, Antonio, 2009. Banca de desarrollo y el apoyo al acceso (México),
Financiamiento del desarrollo, CEPAL. Enero 2009.

Oliveras Samitier, J. (1991), La Geografia de las Finanzas. Boletin de la Asociacion de
Geografos Espafoles n. °12.

Pineda, Pablo. La globalizacion en el sector bancario mexicano. Revista Economia
Informal, No. 361, Noviembre-Diciembre, 2009. UNAM.

Prince, David Y Alasdair Blair (1989), The Changing Geography of the Service Sector,

Londres, Belhaven Press.

Porteous, David, The Geography of Finance. Spatial dimensions of intermediary
behavior. 1995.

Richardson, Harry W. (1975), Elementos de Economia Regional, Espafia, Alianza
Editorial.

Romer, P. M. (1987a): “Growth Based on Increasing Returns due to Specialization”,

American Economic Review Papers and Proceedings 77 (2), pp. 56-62.

Romero Sanchez, C. La reorganizacion territorial de la banca en Espafia (1985-1995).

Boletin de la Asociacion de Gedégrafos Esparioles n. °24.

Ruiz, ChiapettoCresencio. 1997, “Desigualdades Regionales en México 1900 a 1993”,
en Estudios Demograficos y Urbanos, Vol. 11. Nim. 3. México, COLMEX, pag. 553-
557.

Sala-I-Martin, X. (1994b): “La riqueza de las naciones. Evidencia y teoria sobre

crecimiento regional y convergencia”, Moneda y Crédito 198, pp. 13-55.

Stanback, Thomas M. (1979), Understanding the Service Economy. Employment,

Productivity, Location, Baltimore, The Johns Hopkins University Press.

Stiglitz, Joseph y A. Weiss, 1981. Credit rationing in markets with imperfect
information, American Economic Review, 71(3), June 1981, pp. 393-410.

106



Tickel, A (2000), Finance and Localities. En Clark, G.L.; Feldman, M. P. y Gertler, M.
S. (eds.) The Oxford Handbook of Economic Geography. Oxford UniversityPress.
Oxford.

Von Thinen, J.H. (1826),” El Estado Aislado en relacion con la agricultura y la

economia nacional".

Weber, Alfred (1929), Theory of Location of Industries, Chicago, The University of

Chicago Press (publicadooriginalmente en 1909).

107



	Portada

	Índice
	1. Introducción
	2. Marco Teórico
	3. El Sistema Financiero Mexicano
	4. La Distribución de la Concentración y Penetración Financiera Sobre el Espacio Geográfico en México, 2000-2010
	5. Conclusiones Generales
	Bibliografía

