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INTRODUCCION

En México, las reformas econémicas emprendidas a mediados de los ochenta (la
entrada al GATT en 1986, hoy OMC) y consolidadas en 1995 mantenian la
confianza de alcanzar la industrializacion que no se habia logrado durante el
periodo de sustitucion de importaciones. Por ello, se considero que el desarrollo
del sector manufacturero permitiria entrar a la trayectoria de alto crecimiento que
incidiria en el bienestar de la poblacion mexicana. Sin embargo, el sector no pudo
apuntalarse como el motor de crecimiento y se replantearia la estrategia de
desarrollo. Entonces, la apertura comercial se visualiz6 como la mejor alternativa
para entrar a la senda de alto crecimiento porque consolidaria a las exportaciones
manufactureras como el pivote del crecimiento, y con ello, la restriccion de la
balanza de pagos seria resuelta.

Al analizar el desarrollo de México y compararlo con el crecimiento promedio de
Chile, China e India, encontramos que en la década de los setenta nuestro pais
mantenia un crecimiento de casi 6 por ciento, China aproximadamente de 5.6,
Chile 2.6 e India 2.7 por ciento; a partir de la década de los ochenta el dinamismo
de nuestro pais comienza a disminuir, y estos paises comienzan a crecer
rapidamente. La explicacion en torno a estos resultados diferenciales es que se
siguié una politica pasiva por parte del Estado mexicano cuando en los demas
paises el gobierno apoyé y lider6 el cambio del modelo desde diferentes
vertientes. Se dieron incentivos para incrementar las exportaciones como:
subsidios directos a las empresas exportadoras, estudio de mercado, acuerdos
comerciales, diversificaciéon de la produccién y del mercado, etc. Se siguié una
linea politica diferente al postulado por el Consenso de Washington (Rodrik,
2007). Asi, a pesar de que estos paises emprendieron politicas de crecimiento
basados en el comercio internacional, mostraron mejores resultados en lo que a
desarrollo se refiere.

Las politicas seguidas en estos paises han dado lugar para consolidar un
liderazgo sectorial. En China encontramos que el sector manufacturero se ha

consolidado, mantiene economias dinamicas de escala, sirve de pivote para el



desarrollo de los demas sectores de la productividad y también de las
exportaciones; en tanto, India ha desarrollado al sector servicios, y aunque
presenta las mismas caracteristicas que el sector lider de China, no genera las
divisas que el pais requiere porque no es el sector exportador. En México, a pesar
de que la actividad manufacturera mantiene un dinamismo exportador, no es la
que determina el crecimiento del pais y la productividad; esto difiere con el
crecimiento de Chile, donde el sector influye en el crecimiento del pais y de la
productividad aunque no sea lider en las exportaciones.

De esa forma, mediante los hechos estilizados mostramos que el sector lider
del crecimiento difiere con lo planteado tanto por la teoria estructuralista como por
los poskeynesianos. El motor de crecimiento en estos paises es liderado no sélo
por la actividad manufacturera sino también por los sectores servicio y primario.
Con esto marcamos un rompimiento sectorial presente en estos dos enfoques. Sin
embargo, la teoria neoestructuralista vislumbra que el sector lider puede ser
cualquier otro; es decir, si mantiene los rendimientos crecientes a escala,
incorpora mejores medios y técnicas productivas, interactia con el resto de los
sectores econdémicos, mantiene el liderazgo en las exportaciones, es innovador y
genera mayor valor agregado, puede ser considerado como el motor de
crecimiento interno del pais.

La diversificacion productiva y el destino de los bienes exportados ha sido otro
factor relevante para consolidar el liderazgo sectorial en estos paises, y es uno de
los pilares del crecimiento puesto que marca una clara diferencia con la estrategia
emprendida por la economia mexicana. De esa forma, la estructura productiva en
estas economias se ha modificado y especializado. El hecho de satisfacer gustos
heterogéneos en diferentes partes del mundo implica, no sb6lo mantener
economias dindmicas de escala, competitividad y productividad elevada, sino que,
involucra financiamiento a las empresa exportadoras, estudio del mercado
internacional, innovaciones impulsadas por el Estado y mayor coordinacion entre
productores, universidades y sector publico para detectar areas claves con las que
se cuente para hacerlas productivas y competitivas.



El sector manufacturero no s6lo mantiene el liderazgo al interior de la economia
china sino que también lidera las exportaciones del pais. Esto no lo encontramos
en Chile e India porque son otros los sectores dinamizadores del crecimiento y
otro el sector generador de las divisas; por ello, a pesar de que estos paises
hayan obtenido las mas altas tasas de crecimiento en los ultimos afios, no se
comparan con el crecimiento de China.

Bajo la hipotesis de que el lento crecimiento observado en México se debe
fundamentalmente a que el motor de crecimiento del pais se ha debilitando
durante los ultimos afios debido a su magro dinamismo, escasa diversificacion
productiva como del destino de sus exportaciones; las economias dinamicas de
escala que el sector manufacturero representa no tiene las mismas caracteristicas
como en las economias china, chilena e hindd, donde este rubro influye en el
crecimiento nacional, de los sectores productivos y de la productividad del trabajo.
Asi, a falta de un liderazgo sectorial, nuestro pais no ha podido endogeinizar su
crecimiento tal como lo predice Kaldor, lo cual le impide aprovechar
adecuadamente las ventajas del comercio internacional.

Para probar esta argumentacion se hara uso de la regresion clasica. El sustento
tedrico del trabajo esta basado en el neoestructuralista y el poskeynesiano. Esto
es, estas teorias analizan el crecimiento y desarrollo de forma enddgena porque
plantean que el sector manufacturero se puede comportar como el pivote de
crecimiento por los rendimientos crecientes que presenta. Una vez que se
desarrolla este sector, hace posible la diversificacion productiva y, mediante los
encadenamientos productivos, se logra el crecimiento en los demas rubros. Este
argumento hace que la teoria poskeynesiana sea la mas adecuada para explicar
el crecimiento de las economias analizadas en esta investigacion.

Las razon principal para estudiar a Chile, China e India -ademas de basarse en
su alta tasa de crecimiento promedio- es que estos paises realizaron cambios,
emprendieron estrategias y aplicaron ciertas politicas que han sido exitosas a nivel
internacional y que podrian ser Utiles para México; es decir, las economias
nacionales no crecen en un vacio. Su actuacion esta fuertemente influida por las

oportunidades o las restricciones que surgen de las relaciones con otros paises.



Esto es, el comercio exterior, flujos de capital, migracién, mecanismos de divisas,
transmision de modas en politica econémica y la ideologia tienen una influencia
relevante en el desempefio econémico de cualquier economia (Maddison, 1992).
Las comparaciones entre los paises mostraran elementos presentes y exitosos
para remarcar la necesidad de elaborar las politicas apropiadas en circunstancias
actuales donde ya no operan ciertas reglas o actuan con menor eficiencia en
México. Esto no implica en ningin modo copiar y tratar de implementar dichas
estrategias, porque todas las politicas tienen una connotacion especifica, que
pueden ser Utiles en un momento dado pero que no podrian funcionar si se trata
de replicarlas; incluso, nos pueden ayudar a proponer cambios en la estructura
productiva nacional.

El trabajo estd dividido en cuatro capitulos. En el primero, se desarrolla el
enfoque tedrico del trabajo. Aqui se estudia las ideas fundamentales de la teoria
estructuralista sobre el crecimiento y desarrollo; en donde encontramos el
pensamiento de Prebisch, Sunkel, Loyola, quienes consideraron que la
industrializacion en América Latina era necesaria para obtener mayores beneficios
del comercio internacional. Sin embargo, en este enfoque no existe una
formalizacion sobre la importancia que tiene el sector manufacturero para
determinar el crecimiento economico. Posteriormente Kaldor formalizaria el
planteamiento estructuralista, y es lo que hoy conocemos como “las leyes de
Kaldor”. Subsiguientemente Thirlwall retoma estas tres leyes e incorpora a las
exportaciones como determinantes del crecimiento y de la productividad del
trabajo, de esa forma se amplia el analisis de Kaldor porque se incorpora al sector
externo en el estudio y se realimenta con el enfoque de la CEPAL. Sin embargo,
dada la evidencia empirica resultante en esta investigacion, donde paises como
India y Chile no mantienen como el motor de crecimiento al sector manufacturero,
los enfoques estructuralistas y poskeynesianos son insuficientes para explicar esta
evidencia y es necesario incorporar la teoria neoestructuralista. Con este enfoque
se rompe el caracter sectorial presente en los andlisis anteriores, al precisar que el
motor de crecimiento de un pais puede ser cualquier otro sector, siempre y cuando

reuna las caracteristicas anteriores. Por ultimo, este capitulo se complementa con



el estudio regional. Su importancia radica en que en este enfoque se considera al
espacio para atraer o expulsar ciertas actividades econOmicas. Es decir, las
teorias estructuralistas, poskeynesiana y neoestructuralista no le dan importancia
al espacio para el establecimiento de ciertas actividades en las regiones o
entidades. Enfatizan que para entrar a la trayectoria de alto crecimiento, la
industrializacion es necesaria; sin embargo, no todas las regiones pueden
incursionar en la esfera industrial. Dadas las capacidades territoriales, productivas,
geograficas y de infraestructura presentes en las regiones, algunas tienen
mayores potencialidades para atraer ciertas actividades productivas. En este
apartado, nuestro interés se centra en el tema de la localizacion de la produccion
en el interior del pais, la evidencia en favor de la que Kaldor llamé “la irrelevancia
del equilibrio econdbmico” es mucho mas convincente. Una de las mejores formas
de comprender cémo funciona la economia internacional consiste en observar qué
sucede en el interior de las naciones. Si nuestra intencion es comprender las
diferencias entre las tasas nacionales de crecimiento, una buena forma de
empezar consiste en examinar las diferencias de crecimiento regional, ademas si
queremos comprender la especializacion internacional, sera conveniente estudiar
la especializacion local (Krugman, 1992, 9). Por ende, la inclusién del estudio
regional, sobre todo de la nueva geografia econdmica nos permitira encontrar si el
espacio ha influido en el crecimiento de las regiones mexicanas, de la
productividad y del pais.

En el segundo capitulo se estiman las tres leyes de Kaldor y mostramos al
sector lider del crecimiento. Encontramos que en China, Unico pais que ha
mostrado las mas altas tasas de crecimiento a nivel internacional, ha
endogenizado su crecimiento. Es decir, en el sector manufacturero de este pais
prevalecen las economias dindmicas de escala y elevada productividad del
trabajo. Sin embargo, en Chile no encontramos evidencias de economias
dinamicas de escala como en China. El sector manufacturero a pesar de influir en
el crecimiento de este pais, no lo hace en la productividad del trabajo. En cambio
en India, mostramos que el sector servicios es el que cumple con la hipétesis

kaldoriana. En México no encontramos un liderazgo sectorial, lo que significa que



el crecimiento no se ha extendido y es la causa fundamental de que se encuentre
inmerso en el circulo vicioso de bajo crecimiento.

Como en el segundo capitulo no encontramos economias dinamicas de escala
en el sector manufacturero mexicano, en el tercero estimamos las tres leyes de
Kaldor a nivel espacial. En esta evaluacion incorporamos el aspecto espacial de
los datos. Lo que se muestra con ello es que el espacio en el cual se ha
desarrollado el sector manufacturero no ha influido en el crecimiento del PIB de la
region, pero si de la productividad del trabajo. Es decir, con esta evidencia
mostramos que el espacio en el cual se ha desarrollado la actividad manufacturera
no ha influido en el crecimiento del pais porque las regiones que podrian generar
el crecimiento del PIB no han sido las mas dindmicas. Empero, con la estimacién
de la segunda ley encontramos economias dinamicas de escala al interior de cada
region y, por ello, estudiamos en las entidades mas dinamicas los sectores mas
productivos, competitivos y especializados que podrian generar un mayor
crecimiento en las regiones para de esa forma dar recomendaciones de politicas
econdmicas focalizadas.

En el cuarto capitulo mostramos si estas economias se estan insertando al
circulo virtuoso de crecimiento que sefala Thirlwall y, de ser asi, cuales son las
estrategias emprendidas para lograrlo. Demostramos que en Chile, el crecimiento
de las exportaciones ha influido en el crecimiento del pais, pero no encontramos
rendimientos crecientes en este sector como sucede en China.

Finalmente, tenemos las conclusiones mas relevantes de la investigacién asi
como las propuestas de politica para la economia mexicana a partir de los hechos

estilizados obtenidos en el trabajo.



CAPITULO |

LA TEORIA ESTRUCTURALISTA, POSKEYNESIANA Y
NEOESTRUCTURALISTA EN EL CRECIMIENTO ECONOMICO.

El crecimiento y desarrollo econdmico planteado por la escuela estructuralista
tiene como objetivo proponer politicas para la industrializacion de los paises
latinoamericanos. Dentro del mismo enfoque, los poskeynesianos como Kaldor y
Thirlwall destacan la importancia del sector industrial para entrar a la trayectoria de
alto crecimiento y superar de esta forma la restriccion de la balanza de pagos que
los tedricos estructuralistas habian analizado. Sin embargo, dada las
circunstancias actuales, los neoestructuralistas como Mario Cimoli, Barbara
Stallings, Wilson Peres, entre otros, proponen nuevas politicas para salir del
subdesarrollo. Las recomendaciones pierden de alguna u otra forma el caracter
sectorial que mantenian los estructuralistas y los poskeynesianos. Asi, en el
presente capitulo se destaca la importancia del crecimiento y desarrollo
econodmico desde el punto de vista estructuralista, poskeynesiano vy
neoestructuralista o neocepalina. Lo que se pretende es desarrollar estos
enfoques tedricos para en capitulos posteriores hacer una inferencia empirica
desde la teoria.

Sumado a lo anterior, se estudiara la teoria regional (ausente en las tres
orientaciones anteriores), la cual nos servira de base para el analisis de la
economia mexicana y para las propuestas politicas. Es importante destacar que la
revision tedrica de este enfoque no se hara a profundidad debido a que es un
trabajo meramente macroeconémico. Bajo este esquema, en primer lugar se
aborda el enfoque estructuralista y poskeynesiano, posteriormente se destaca la

importancia del neoestructuralismo y el enfoque regional.

1.1 Importancia del crecimiento econémico.
En los ultimos afos, el crecimiento y desarrollo de los paises ha sido el pilar de las
investigaciones economicas. Diversos tedricos han analizado el crecimiento desde

perspectivas y enfoques diferentes. Sin embargo, son pocos los que han podido



reducir la brecha de ingresos con los paises mas ricos del mundo y, los que lo han
logrado, ha sido con la ayuda e intervencion del Estado; es decir, con una accion
proactiva del gobierno, algunas economias como Corea del Sur, Taiwan, China,
etc. han podido avanzar en la transformaciéon productiva con una insercion
internacional dinamica (Devlin y Moguillansky, 2009). Para lograrlo implementaron
estrategias de corto y largo plazo orientadas a impulsar una transformacion
productiva. Asi, los autores consideran que ya sea de forma explicita o tacita, los
gobiernos normalmente cuentan con estrategias de desarrollo, donde una
estrategia es un lineamiento de acciébn o simplemente un plan para lograr
determinados objetivos. Pero la linea divisoria de estas estrategias es
precisamente el grado de intervencion y definicion de politicas del gobierno
orientado a lograr y cumplir ciertos objetivos especificos.

Tanto las estrategias como los resultados han sido diferentes en los paises que
las implementaron, debido a que no existe una panacea capaz de dar recetas
generales; en este trabajo desarrollamos diferentes enfoques que se realimentan.
Para el caso de la economia mexicana, la estrategia ha consistido en una mayor
insercion internacional, menor intervencion del Estado y fortalecimiento de la
accion auténoma de las fuerzas del mercado. Se han priorizado variables como
las politicas monetarias y fiscales compatibles con la estabilidad macroeconomica,
la proteccion de los derechos de propiedad, el control de la inflacién, etc. Sin
embargo, hay que reconocer que la estabilizacidn macroeconémica y la apertura
econdmica eran necesarias pero no suficientes para sustentar el desarrollo de
largo plazo que exige mayor crecimiento, especializacion y competitividad
(Kosacoff y Ramos, 1999). La idea de que las libres fuerzas resolveran los
problemas econdmicos y que una politica macroecondmica “sana” genera
incentivos suficientes para que los empresarios lideren por si mismos una
transformaciéon productiva, basada en ventajas comparativas para consolidar la
industrializacion, ha sido parcialmente cumplida. Bajo este enfoque, el alcance y
objetivos de las intervenciones publicas son relativamente limitados (Devlin y
Moguillansky, 2009).



En la estructura productiva de las economias semiindustrializadas ocurren fallas
de mercado: “dos grandes fallas se acentuan por el caracter centripeta del
capitalismo desarrollado, la incongruencia de sus relaciones con la periferia y las
consecuencias de su hegemonia. El origen interno de esas fallas se encuentra en
la forma de apropiacién y distribucion del fruto de la creciente productividad que
trae consigo la penetracion de la técnica de los centros en la heterogénea
estructura social de la periferia, muy diferente de la de aquellas” (Prebisch, 2008,
2). Esto revela las fallas estructurales y no coyunturales del mercado, donde la
intervencidn es necesaria para corregirlas.

La vision estructuralista sefala que tanto las intervenciones funcionales como
las selectivas son necesarias para promover el desarrollo, y que los gobiernos son
capaces de efectuarlas porque, “en ausencia de intervenciones selectivas, la
industrializacion puede tener lugar, pero vera afectados su patron y profundidad, y
en los paises en desarrollo tendera a ser fragil en la mayoria de las circunstancias.
Debido a que las fallas del mercado difieren en su incidencia e intensidad a través
de diferentes actividades, las intervenciones para corregirlas necesariamente
deben ser selectivas, sin ellas, predice la teoria, la asignacion de los recursos
seria suboptima y el crecimiento se restringira” (Kosacoff y Ramos, 1999, 46). Esto
implica que, el fruto del progreso técnico se concentrara y quedara solo en los
estratos superiores y, la mayor parte de los trabajadores que la acumulacion
permite emplear no lograran aumentar sus remuneraciones a la par con el
crecimiento de la productividad. Esto se explica por la competencia progresiva de
la fuerza de trabajo que permanece en capas técnicas de inferior productividad, o
esta desocupada (Prebisch, 2008).

La existencia de un nivel elevado de desempleo y subempleo no constituye
solamente un problema social, también implica un signo de gran ineficiencia
econdmica, ya que significa desperdicio del potencial productivo de una parte
considerable de los recursos del que dispone un pais 0 una region. Los niveles
elevados de desempleo y subempleo explican el deterioro de los salarios reales;
de ahi que no sea sorprendente que los frutos del progreso econdémico no se

extiendan a las grandes masas y se concentre sélo en unas cuantas manos. Por



ello es importante y relevante el crecimiento econdmico, porque el crecimiento
involucra la realizacion de los bienes y, (si es en el mercado internacional, mejor
aun) de esta forma, se mantiene el nivel de empleo y bienestar de una poblacién.
A medida que este dinamismo se mantenga, la productividad también se va
incrementando porque queda justificada la inclusion de mejores medios
productivos a medida que la demanda se incrementa y, esto tiende a influir en la
competitividad de la economia. Por ello, “la industrializacion de la region difiere de
la implementada en los paises centrales o industrializados, en lo que respecta a la
penetracién y difusion del avance técnico. En los paises periféricos la técnica
moderna solo penetra en las actividades de exportacién, que coexisten con
sectores productivos atrasados a nivel tecnoldgico y organizativo; cuya estructura
dual es divergente respecto a los centrales, donde la técnica se ha esparcido en
todos los sectores y ramas de actividad” (Berthomieu, et al, 2006, 22).

Para comenzar, este enfoque supone que “las economias subdesarrolladas no
son simplemente “atrasadas”, calificativo muchas veces atribuido a aquellas que
permanecen sin grandes cambios, supuestas a raiz del peso de ciertos factores
extraeconodmicos, 0 que se consideran ligados a la precariedad de la estructura
social y/o institucional, o aun, a la raza o a la religidon. Antes bien, el subdesarrollo
se visualiza como un modo de ser especifico de ciertas economias, que como tal
merece un esfuerzo de teorizacion también especifico” (Rodriguez, 2006, 54). El
desarrollo econémico se expresa en el aumento del bienestar material, reflejado
normalmente en el aumento del ingreso real per capita, condicionado por
incrementos en la productividad del trabajo, el que se considera dependiente del
método de produccion con los que cuente la economia. Igualmente, este enfoque
hace énfasis en la estructura productiva del pais y su desempefio a nivel
internacional.

Dadas las diferencias existentes entre los paises semiindustrializados respecto
a los industrializados, el desempefio econdmico en ambos son desiguales; por
ende, las recomendaciones de politicas también deberian de serlo. Segun estos
autores, las recomendaciones macroecondémicas por lo regular son realizadas y

desarrolladas por investigadores de paises industrializados para sus respectivos
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paises; enfoques que muchas veces no toman en cuenta las caracteristicas
presentes en economias semiindustrializadas; por ello, al tratar de implementarlas
en economias como la mexicana no funcionan adecuadamente. De ahi que se
pretenda estudiar el enfoque estructuralista y las recomendaciones de politicas

que hacen estos autores para economias como la nuestra.

1.2 Lateoria estructuralista/cepalina
La teoria estructuralista inicial de los afios 40-70 desarrollada por Noyola, Pinto,
Prebisch, Singer, Sunkel, y Tavares, sélo por mencionar algunos autores que
escribieron durante los afios cincuenta y sesenta, priorizo la estructura productiva
de las economias latinoamericanas. Estudios como el de Prebisch (1950), Sunkel
y Paz (1970) y Diamand (1973) quienes analizaron la dindmica de crecimiento de
las economias latinoamericanas, propusieron politicas econdmicas para superar el
problema del subdesarrollo.

Prebisch plasmé en sus escritos de 1959 la grave dependencia de América
Latina (periferia) de las economias industrializadas (centro). Consideraba que
dichas economias exportaban basicamente materias primas con poco valor
agregado e importaban productos manufacturados con elevado valor. Eso daba
lugar a un intercambio desigual por lo cual se agudizaba cada vez mas la
distribucion del ingreso en los paises semiindustrializados y comprometia su
dinamica de crecimiento de largo plazo. Bajo estas circunstancias, los beneficios y
ventajas del sector externo no eran aprovechados adecuadamente. De ahi que
Prebisch (1981) abogara por la industrializacién y la considerara como una
condicion necesaria para entrar a la senda de crecimiento sostenido y positivo que
permitiria absorber el crecimiento demografico y mejorar la calidad de vida de sus
habitantes.

Dentro de la misma linea de investigacion, Sunkel y Paz (1970) consideraron
que en los paises subdesarrollados las actividades primarias surgieron primero por
las ventajas especiales obtenidas de las condiciones naturales, tales como el
clima, las tierras fértiles, los yacimientos minerales, etc., que les permitia de
alguna u otra forma tener baja competitividad en la mano de obra. Ventajas que no

tenian las actividades industriales donde el costo era mucho mayor que en el
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sector primario. A lo anterior se suman la estrechez del mercado, la escasa
capacidad gerencial y deficiente preparacion de la mano de obra, las dificultades
de transporte y comunicacién, los inconvenientes de abastecimiento de maquinas,
repuestos y materias primas, la burocracia y la escasa fluidez en las decisiones
administrativas, la falta de seguridad macroecondémica, politicas, etc., factores que
hacen que la actividad industrial tenga mayores riesgos y costos en los paises
latinoamericanos, que finalmente influian en su competitividad nacional e
internacional. Esto implicaba que la industrializacion no solo contribuiria a
aminorar el intercambio desigual sino que ayudaria a fortalecer el mercado interno
de cada pais.

Mayores costos de produccion implican precios mas elevados y esto disminuye
el consumo de los habitantes. Entre mas estrecho sea éste, menor es el bienestar
de la poblacion; empero, no por ello se debe dejar de incentivar la actividad
industrial porque, si el sector primario fuese capaz de absorber toda la mano de
obra, no habria problema alguno; pero dada la existencia de mano de obra ociosa
sumada a la incapacidad de las actividades primarias para absorberla, se impone
una politica de industrializacién que “permita explotar recursos que, de otra
manera, quedarian ociosos. Aunque la utilizacion de estos recursos se realice con
una productividad comparativamente menor que la del sector tradicional, mientras
la produccién de éste no se vea afectada, la incorporacién de las nuevas
actividades hace aumentar el producto del pais” (Sunkel y Paz, 1970,53).

Con ello se justifico la prioridad de la industrializacion como una estrategia de
desarrollo. Se consideraba que el sector primario, dada su naturaleza no podia
absorber toda la mano de obra, por lo tanto, mientras los paises
semiindustrializados se especializaran en la produccion primaria con poco valor
agregado, no podrian acotar el diferencial de ingreso con los paises
industrializados (Salazar, 1993). En palabras del propio Prebisch (1961,41), “aun
cuando el producto por hombre sea menor en la industria que en las
exportaciones, es mucho mayor que en el resto de las actividades en que ha
penetrado con escasa intensidad la técnica productiva moderna. Es el caso tipico

de la agricultura de consumo interno, de las actividades artesanales y de aquella
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amplia categoria de servicios personales no calificados que constituyen una de las
caracteristicas del subdesarrollo”. De ahi que la industrializacion juegue un papel
relevante para lograr el desarrollo de un pais. Se consider6é que la productividad
menor no debia calificarse como el uso ineficiente de los recursos, sino mas bien
como una inversion de largo plazo. El término de largo plazo implicaba politicas
tendientes a ayudar el desarrollo del pais acorde a las ventajas naturales y
estructurales de que goza.

A medida que el dinamismo del sector industrial se incrementara también lo
haria la productividad del trabajo en el sector; esto es, el desarrollo del sector
secundario trae como consecuencia la incorporacion tecnologica, la cual, no seria
factible si no se incursiona en las nuevas actividades productivas. Los
estructuralistas argumentan que la existencia tan elevada de la poblacién pobre en
la region se debe principalmente porque muchos de los trabajadores laboran en
empresas dotadas de un equipo insuficiente, lo que redunda en una baja
productividad y bajos salarios. La creacion de empleos realmente productivos
implica acelerar la propagacion de la tecnologia, la cual acrecienta el numero de
empleos con fuerte productividad. La prioridad debe ser la propagacién rapida de
la tecnologia porque entre mas se difunda en el sistema productivo, mas alto sera
el crecimiento del producto nacional y mas acelerada es la relacion de empleos
con fuerte productividad (Berthomieu, et al., 2006) idea que sera desarrollada y
estudiada mas tarde por el enfoque neoestructuralista.

Los postulados de la CEPAL en los afos cincuenta atribuian las diferencias
entre el desarrollo de los paises llamados “centros” y aquéllos denominados
“periferias” a la difusion lenta e irregular del progreso técnico en los sectores
productivos (Hounie y Pittaluga, 1999). Donde “los conceptos de centro y periferia
poseen, pues, una connotacion similar a la de los conceptos corrientes de
desarrollo y subdesarrollo, en el sentido de que los dos pares oponen el rezago de
una estructura productiva al avance de la otra. Sin embargo, existe entre ellos una
diferencia significativa: los conceptos de centro y periferia poseen un claro
contenido dinamico, incorporado mediante el supuesto de que la desigualdad es

inherente al desenvolvimiento del sistema en su conjunto” (Rodriguez, 2006, 57).
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La esencia de las ideas fundamentales de Prebisch puede resumirse de la
siguiente forma. Existen dos grupos de paises, diferenciables por las
caracteristicas de sus respectivas estructuras econémicas que se configuran como
dos polos de un mismo sistema. Uno de ellos que es el centro posee una
estructura productiva y econdmica diversa y homogénea, ya que se compone de
una estructura productiva colmada de actividades econdmicas y también porque la
productividad del trabajo es relativamente igual entre los sectores. Por otro lado, la
periferia se caracteriza por especializarse en la produccién primaria y, en este
sector, por lo regular prevalece una baja productividad del trabajo que se refleja en
una heterogeneidad estructural (Hounie y Pittaluga, 1999).

Asi, la industrializacion se convierte en el parteaguas del desarrollo de los
paises latinoamericanos. Esta deberia ir acompafada con la apertura del
mercado, porque solo de esa forma se podria consolidar y hacerla competitiva en
la region latinoamericana. La integracion debia ser gradual; es decir; “el mercado
comun debera ser resultado de una politica mas que una formula. Podria pensarse
desde luego en una férmula completa de largo alcance en que bienes y servicios,
hombres y capitales circulen libremente, sin trabas de ninguna naturaleza en un
vasto mercado comun latinoamericano. Este objetivo final debera tenerse siempre
presente, aunque s6lo podra alcanzarse por etapas” (Prebisch,1959, 466), de ahi
que pueda afirmarse que la idea central de Prebisch no era encerrarse en una via
de sustitucion como lo hicieron las economias latinoamericanas, sino lograr la
industrializacion del pais como politica de transicion y desarrollar su propias
ventajas dinamicas (inversion, empleo y aprendizaje), lo que hubiera permitido a
los paises latinoamericanos alcanzar una etapa de comercio reciproco con las
economias industrializadas.

El cambio del modelo de crecimiento a través de exportaciones necesitaba una
activa participacion gubernamental. La transicion deberia ser implementada y
ejecutada acorde a las condiciones y necesidades de cada pais. Por ende,
fomentar la industrializacion significaba fomentar las ventajas competitivas en
productos con mayor incorporacién tecnoldgica y valor agregado. De esta forma,

se podria alcanzar el desarrollo econémico del pais. El criterio de la elasticidad-
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ingreso constituye un enfoque util para evaluar las posiciones competitivas
relativas de los paises y orientar las politicas de modernizacion productiva a fin de
mejorar la calidad de insercién internacional (Salazar, 1993), ideas que han sido
analizadas por Kaldor y Thirlwall durante las ultimas décadas.

El principal obstaculo que enfrentan las economias latinoamericanas, segun
Prebisch, es la restriccibn de la balanza de pagos, impuesta por el lento
crecimiento de las exportaciones en relacidon con la elevada tasa de crecimiento de
las importaciones, la cual, es resultado de la poca especializacion de los paises.
En este intercambio, el coeficiente de importaciones (importaciones totales/ PIB)
es cada vez mayor, mismo que solo podra revertirse mediante un proceso intenso
de sustitucion de importaciones.

De ahi que Prebisch y la escuela cepalina destacaran abiertamente la
importancia de la industrializacién para obtener el crecimiento y desarrollo de las
economias latinoamericanas y, sugirieran ciertas politicas para lograrla; siguiendo
a Lichtensztejn (2001), estas politicas son las siguientes:

» Una activa y planificada participacién estatal; es decir, “en el fondo, sélo
hay dos formas de que el Estado puede ejercer su accién reguladora: que
tome en sus manos la propiedad y gestion de los medios productivos, de
donde surge el excedente; o que use el excedente con racionalidad
colectiva sin concentrar la propiedad en sus manos” (Prebisch, 1981, 47).

» Proteccionismo dinamico, pero con tendencia a disminuir en la medida que
se consolidara la industrializacion.

» Ampliacion potencial del mercado, impulsada por la creciente integracion de
las economias latinoamericanas.

Prebisch concibe la politica de desarrollo como el conjunto de acciones que
deberian llevarse a cabo para salir de la condicion periférica y colocarse a la par
con los centros en cuanto al papel desempefiado dentro del sistema global y a las
caracteristicas econdmicas y sociales. De una manera mas concreta, su aplicacion
implicaria tomar las medidas necesarias para elevar la productividad del trabajo y
retener los ingresos que de ella surgieran (Gurrieri, 1982). Prebisch llegd a la

conclusién de que el fomento a la industrializacion, sumado al desarrollo de las
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actividades (complementarias) como el transporte, comercio y servicios,
constituian una politica necesaria para que los paises semiindustrializados
pudieran reducir el desempleo producto del crecimiento poblacional.

El dinamismo inicial en los sectores industriales se iria difundiendo al resto de la
economia como resultado de la elevacion generalizada de la demanda, la
ocupacion y los salarios, los cuales influirian en la produccion y exportacion tanto
de productos manufacturados como de la produccion primaria (Ibidem, 1982). La
medida de la industrializacion alcanzada dependera del ritmo de crecimiento de
las exportaciones; cuanto mas activo sea el comercio exterior, mayores seran las
posibilidades de aumentar la productividad del trabajo, es decir... “la soluciéon no
esta en crecer a expensas del comercio exterior, sino de saber extraer, de un
comercio exterior cada vez mas grande, los elementos propulsores del desarrollo
econdmico” (Prebisch, 1962,101).

El crecimiento y desarrollo de las economias latinoamericanas era una
constante para la escuela estructuralista desde los afios cincuenta hasta los
setenta. Al respecto, Bielschowsky (1998) menciona que la CEPAL en los setenta
estaba abocada a los estilos de desarrollo en un contexto internacional
caracterizado por la dependencia, el peligroso y excesivo endeudamiento y la
insuficiente capacidad exportadora de la region. De esta forma, los analisis en
esos anos se plasmaron a través de ideas centradas en las estrategias de
crecimiento y sus vinculos con la estructura productiva, los patrones distributivos y
las estructuras de poder. Asimismo, hicieron gran hincapié en la necesidad de las
economias regionales de avanzar hacia un esquema de industrializacion
compatible con el mercado interno y el esfuerzo exportador (Hoffman y Torres,
2008).

La formalizacién del modelo discutido por la teoria estructuralista sobre la
importancia de la industria manufacturera como el motor de crecimiento de los
paises y de fuertes encadenamientos productivos fue elaborada por Kaldor (1966)
y, posteriormente, por Thirlwall (1986) quién incluiria las exportaciones -sobre todo
las manufactureras- como las causantes del progreso y determinantes del circulo

virtuoso de crecimiento. Con la formalizacion se resaltan algunas caracteristicas
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inherentes al sector como: encadenamientos productivos y economias dinamicas
de escala, que implican que el rapido crecimiento de la produccion manufacturera

induce a una aceleracion de la tasa de crecimiento de la productividad del trabajo.

1.3 Lateoria poskeynesiana
Desde la perspectiva poskeynesiana, existen otras vias para generar crecimiento
endoégeno. Rescatan el papel de la demanda efectiva en la determinacion de la
senda de crecimiento del pais, pero sin menoscabar la influencia de la oferta que
se puede tener a través de la especializacion en actividades con elevadas tasas
de progreso tecnologico. Estos modelos heterodoxos, desarrollados primero por
Kaldor (1970), profundizados posteriormente por Dixon y Thirlwall (1975), Thirlwall
y Dixon (1979) y Thirlwall (1979, 1980), asocian positivamente la especializacion
manufacturera y las exportaciones, las cuales se consideran como el motor de

crecimiento del pais.

1.3.1 Las leyes de Kaldor
Kaldor argumentod que es dificil entender el proceso de crecimiento econémico sin
tomar en cuenta la importancia de los sectores, distinguiendo entre actividades
con rendimientos crecientes y actividades con rendimientos decrecientes. Los
primeros se encuentran en el sector industrial, mientras que los decrecientes en el
sector primario (McCombie y Thirlwall, 1994). Es decir, entre mayor sea el
dinamismo y crecimiento del sector, mayor sera el desarrollo de los demas rubros
asi como de la productividad y competitividad del sector exportador. Por ello, el
comportamiento del sector manufacturero define la trayectoria del crecimiento
econdmico en un pais. Todo esto se engloba en las famosas leyes de Kaldor que
basicamente explican las diferencias que pudieran presentarse en el crecimiento
econdmico de un pais.

En palabras de Kaldor (1984,10)...“lo que intento examinar es que el rapido
ritmo de crecimiento econdmico (del Reino Unido) esta asociado con altas tasas
de crecimiento del sector “secundario” de la economia —principalmente del sector
manufacturero y ésta es una particularidad de un estado intermedio del desarrollo

”

econdmico...” Se trata de un enfoque tedrico en el que el proceso de
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especializacion productiva define las condiciones del desempefio de la economia
de largo plazo y, por ende, ‘la industrializacion se alza como la estrategia

fundamental para lograr el desarrollo econémico” (Ocegueda, 2003,1025).

1.3.1.1 Laprimeraley de Kaldor
La primera ley establece que existe una relacion positiva entre la tasa de

crecimiento de la produccion total (y;) y la produccion de los bienes
manufacturados ('Y, ) representada por la siguiente ecuacion:

Yr = a8, + a;¥p (1.1)
Donde a, es una constante autonoma y a, es la propension marginal del

ingreso manufacturero. Esta especificacion fue introducida por Kaldor (1966) y
aplicada para la economia mexicana por Ocegueda (2003) y Loria (2009)". Esta
primera ecuacion “propone que el crecimiento econdmico depende centralmente
del dinamismo de las manufacturas, debido a que es el sector que por naturaleza
genera rendimientos crecientes en su interior y los derrama al resto de la
economia, evitando asi los rendimientos decrecientes caracteristicos de los
demas sectores de actividad” (Loria, 2009,5).

Las principales razones para que el sector sea considerado el lider del
crecimiento es que posee encadenamientos productivos y acentua el proceso de
acumulacion. Es un sector donde prevalecen rendimientos crecientes a escala
ademas de que difunde el aprendizaje en los demas sectores. Esto se debe
principalmente porque la mano de obra se vuelve, cada vez, mas calificada y mas
productiva, la cual se generalizara cuando el sector encuentre su maduracion.

Kaldor argumenta que una vez que la economia desarrolla su ventaja
competitiva -que implica endogeinizar su crecimiento- tendera a sostenerla a
través de los rendimientos crecientes que el propio desarrollo induce, y se
acrecienta por el progreso de los demas sectores, por lo que la economia
aumentara mas rapido. De esta forma, las causas fundamentales se visualizan

dentro de la misma estructura productiva de cada sector.

1 El desarrollo del modelo de Kaldor en este apartado esta sustentado por Ocegueda, Kaldor, McCombie y
Thirlwall.
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Sin embargo, esto no es corolario de una simple correlacion espuria como
resultado de que la produccién manufacturera es una fraccion de la produccion
total; para ello Kaldor también mostré que existe una profunda correlacion entre la
tasa de crecimiento de la produccién manufacturera y la tasa de crecimiento de la
produccion no manufacturera (Kaldor, 1966 y Ocegueda, 2003, McCombie y
Thirlwall, 1994). Resultados que fueron confirmados por investigadores como
Cripps y Tarling, (1973); Thirlwall, (1982) por lo que la expresion (1.1) se modifica

de la siguiente forma:
Yaw = @, + a;yyu (1.2)
Donde (y,, ) es la tasa de crecimiento de la actividad no manufacturera.

“Kaldor considera que la industria manufactura es el motor de crecimiento porque
muestra una correlacién positiva entre el crecimiento del PIB debido a la relacion
encontrada entre los 12 paises desarrollados en el periodo de 1952/4 a 1963/4”
(Kaldor, 1966).

Con ello se evita que la correlacion estimada sea espuria y se muestre si el
crecimiento de la industria manufacturera realmente tiene un efecto de arrastre

sobre el resto de los sectores productivos. La primera ley es valida si a es

positiva y estadisticamente significativa. Es decir, para que la industria
manufacturera sea considerada como el eje del crecimiento se necesita mostrar

que el crecimiento de la produccion nacional (y;) no esta estrechamente

relacionado con el crecimiento de los otros sectores como la agricultura, la mineria
o los servicios, porque “no existe una correlacion positiva entre el crecimiento del
PIB y el crecimiento de la agricultura o la mineria. Aunque existe una correlacion
entre el crecimiento del PIB y el crecimiento del sector servicios, pero Kaldor cree
que la direccion de causalidad es al menos cierta desde el crecimiento del PIB al
crecimiento del sector de los servicios mas que de otra forma porque la demanda
de muchos servicios es derivado de la demanda de la produccion manufacturera”
(McCombie y Thirlwall, 1994,166). Esta primera ley, de alguna forma complementa
el andlisis cepalino al enfatizar la importancia del sector manufacturero como
determinante del crecimiento del pais. De ahi que los tedricos cepalinos abogaran

para que las economias periféricas se enfocaran mas a la produccion industrial
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que a produccion primaria por las ventajas que los tedricos poskeynesianos
destacan en las tres leyes.

El hecho de que el crecimiento del sector manufacturero involucre el
crecimiento del PIB nacional queda justificado de la siguiente forma: cuando la
produccion industrial se expande genera factores productivos y de empleo que son
subutilizados en otros sectores. Asi, la transferencia no produce una reduccion de
la produccidén en los demas sectores sino que ayuda a incrementarla. Mientras
mas rapido y de largo plazo sea este crecimiento, también lo sera la tasa de
transferencia de trabajo de los sectores sujetos a rendimientos decrecientes como
la agricultura y la mineria al sector que posee los rendimientos crecientes (Carton,
2008). No obstante, la tasa de crecimiento del sector debe ser superior al resto de
los sectores y, de esta forma, sera considerado como el lider del crecimiento
nacional (Kaldor, 1966, Ocegueda, 2003 y Andrés, 2007). Una vez validada la

primera ley, continuaremos con la siguiente.

1.3.1.2 Lasegundaley de Kaldor - Verdoorn
La segunda ley establece que existe una relacién positiva entre la tasa de
crecimiento del producto manufacturero (yy) y la tasa de crecimiento de la
productividad del trabajo dentro del mismo sector (gn,) (Kaldor, 1966; Ocegueda,
2003; Thirlwall, 2003; McCombie y Thirlwall, 1994). “Esta ley, mejor conocida
como la ley de Verdoorn, considera que el incremento en la tasa de crecimiento de
la produccion manufacturera incrementa la tasa de crecimiento de la productividad
del trabajo dentro del mismo sector debido al proceso de aprendizaje que se
deriva de la division del trabajo, aunado a una mayor especializaciéon que conlleva
la ampliacion del mercado” (Ocegueda, 2003,1026). Es decir, “‘Una mayor divisidon
del trabajo es mas productiva, en parte porque genera mayor habilidad y
conocimientos, mas experiencia, que da por resultado mas innovaciones y
mejoras en los disefios. No podemos aislar la influencia de las economias de la
produccion de gran escala debido a la indivisibilidad de varios tipos, y que son en
propio reversibles, de estos cambios en la tecnologia asociados con un proceso

de expansion que no es reversible. El aprendizaje es producto de la experiencia,
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(lo que significa) que la productividad tiende a crecer mas rapidamente cuanto
mas rapidamente se expanda el producto; esto significa también que el nivel de
productividad es funcidn del producto acumulativo mas que de la tasa de

produccion por unidad de tiempo” (Kaldor, 1984, 13-14). Formalmente tenemos:
O, =a, +a,¥Yu (1.3)
Jn = Ho t MY (1.4)

donde gm y gn son las tasas de crecimiento de la productividad del trabajo y del

empleo® en el sector manufacturero. El coeficiente o, se denomina el coeficiente

de Verdoorn (1949) y «, es la tasa de crecimiento de la productividad autonoma.

La interpretacion de las ecuaciones 1.3y 1.4 se centra en el valorde o, y x,. Si

estos son positivos implican economias de escala; en otras palabras, involucran
que la agricultura y la mineria estan limitadas principalmente por la disponibilidad
de los recursos naturales y por la productividad de su explotacion. Por el otro lado,
la industria, por lo menos en el largo plazo, no esta limitada por estos factores; su
crecimiento depende en gran medida de la expansion del mercado y la
incorporacion del progreso técnico; un aumento en la tasa de crecimiento de la
produccion manufacturera conduce a un incremento de la productividad del trabajo
dentro del mismo sector debido al proceso de aprendizaje que se deriva de una
division del trabajo y, una especializacion mayores, asociadas a la ampliacion del

mercado (Ocegueda, 2003 y Kaldor, 1966). Por ejemplo, si el valor de p, se

aproxima a 0.5, ello significa economias dinamicas de escala (segun las
estimaciones y las aproximaciones de varios autores, entre ellos Kaldor, 1984) en
la industria manufacturera y, porque representa una mayor proporcion del
crecimiento de la productividad, la cual sucede si el coeficiente tiene al menos un
mayor impacto sobre la variable endégena (McCombie y Thirlwall, 1994).

En términos generales, la ley Verdoorn se interpreta de la siguiente forma:

v Prevé que, si la tasa de crecimiento de la produccién de la industria

manufacturera aumenta, la tasa de la productividad del trabajo también lo

2 Aqui se hace una diferencia respecto a los obreros y empleados. Donde los obreros son los que producen
realmente los bienes y los empleados ayudan a realizarlos.
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hace debido que se concibe al progreso tecnoldgico endégenamente; pero
algunos criticos, entre ellos Cornwall (1991), consideran que la relacién

existente entre la tasa de crecimiento de la productividad del trabajo (g, ) y

de la tasa del crecimiento de la produccion manufacturera (y,,) reside

sobre la relacion causal de las variables. “La cadena causal sugiere que el
crecimiento de la productividad de la industria manufacturera incrementa
la tasa de la produccion manufacturera y de la produccion total; el
incremento de la tasa de la productividad no esta especificado en si
mismo por el crecimiento de la produccion manufacturera sino por otros
mecanismos” (Cornwall, 1991,128). Este autor considera que la
incorporacion del progreso tecnolégico o la innovacion son los incentivos
economicos; los cuales tenderan a elevar tanto la productividad del trabajo
como de los factores productivos. Es decir, si existen incentivos para la
innovacion tecnologica ya sea por el apoyo gubernamental o por otras
condiciones de la empresa, se asume que el progreso tecnolédgico es una
variable exdgena —-ya que su desarrollo depende basicamente del
gobierno- y seran diferentes entre los sectores, industrias o paises; con
esto seria posible argumentar que la tasa de crecimiento de la
productividad determina la tasa de crecimiento de la produccion y no al
revés como lo concibe la teoria kaldoriana.
La teoria neoestructuralista considera que el progreso tecnolégico no
corresponde exclusivamente al sector productivo, sino que el gobierno debe
poner las condiciones e incentivos para su aprendizaje, adaptacién, adopcion,
asimilacion y creacion. Debe de haber una relacion estrecha entre la iniciativa
privada, el Estado y el mercado para generarlo. Esto marca una gran diferencia
respecto al planteamiento kaldoriano, donde el factor tecnolégico esta
determinado por el sector productivo y por el mercado (impulsado por el
crecimiento de la produccion y de las exportaciones que el sector realice). Esto
también demuestra, desde la perspectiva neoestructuralista, que pueden existir
otros sectores productivos y no solo el sector manufacturero como lo considera
Kaldor.
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1.3.1.3 Laterceraley de Kaldor
La tercera ley se refiere al incremento general de la productividad del trabajo en
cualquiera de los sectores. El crecimiento de la industria manufacturera produce
una sobredemanda de empleo lo que reduce la oferta de empleo hacia el resto
de los sectores pero no del producto. Esto promueve que la productividad del
trabajo se incremente. Cuando aumenta la demanda de trabajo en el sector
manufacturero comienza a producirse un flujo constante de trabajadores del
sector de baja productividad al de elevada productividad. Una vez que el sector
de alta productividad se desarrolla hace posible el crecimiento de la productividad
del trabajo en el resto de los sectores (Kaldor, 1966 y Ocegueda, 2003).

De acuerdo con lo anterior, a medida que se desarrolla el sector manufacturero
se desarrollaran los demas sectores debido al proceso de transferencia que se

genera, el cual puede formalizarse del modo siguiente:

O =B+ FiYu (1.5)
La ecuacion (1.5) muestra que la tasa de crecimiento de la productividad de

todos los sectores (J; ) esta en funcién de la tasa de crecimiento de la produccion

manufactura (y,, ), donde ( S, ) es un componente autbnomo. Esto implica que si la

industria manufacturera presenta mayores tasas de crecimiento elevara la
productividad del trabajo en el sector por el uso del progreso técnico en el impulso
productivo y, una vez alcanzado su desarrollo y consolidacion, la productividad se
elevara en el resto de los sectores debido al sistema de arrastre que genera el
sector secundario.

El hecho de que el aumento de la productividad del sector manufacturero se
generalice en los demas sectores se explica mediante la vinculacion de
encadenamientos productivos existentes hacia atras o hacia adelante, donde el
primer vinculo se refiere a la demanda de insumos que hace la industria
manufacturera y el segundo es un proceso donde la actividad econdmica de
algunos sectores que no abastecen exclusivamente la demanda final inducen a

que otros sectores de la economia hagan uso de sus productos. La existencia de
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esta cadena provoca el desarrollo de otros sectores de la economia. Si esto
sucede, entonces una alta tasa de crecimiento de la producciéon manufacturera
genera una alta tasa de crecimiento de la demanda tanto de insumos como de
oferta, lo cual sera analizado en el capitulo tres.

El desarrollo de estos sectores se da debido a las cadenas productivas
existentes. Con ello, el crecimiento de la produccion en los sectores no
manufactureros puede también inducir innovaciones ya que el proceso de
aprendizaje de la economia también los beneficia, y es lo que contribuye al
aumento generalizado de la productividad en la economia. Todo lo anterior
aumenta la produccion en bienes de capital; la cual genera, una vez que es
utilizada, un alto ritmo de crecimiento de la productividad vy, si la demanda va en
aumento, se da un incremento en la produccién nacional (/bid. 1966).

Podemos sintetizar los planteamientos anteriores de la siguiente forma con
base en McCombie y Thirlwall (1994):

i. Entre mas mas rapido sea la tasa de crecimiento del sector manufacturero

mas rapido sera el crecimiento del pais.

i. A medida que crece el sector manufacturero también lo hara la
productividad del trabajo y la competitividad del pais tendera a aumentar
considerablemente y, por tanto, las exportaciones seran mas dinamicas al
igual que la produccion del pais.

iii. Habra mayor transferencia de fuerza laboral de sectores con baja
productividad como el sector primario o terciario hacia las actividades
manufactureras, esto hara que la productividad promedio de la economia
aumente entrando con ello al circulo virtuoso de crecimiento (lo cual no es
inmediato, sino que es un crecimiento sostenido positivo y de largo plazo).

iv. A medida que se incremente la productividad, también lo hara la
competitividad del pais tanto a nivel nacional como a nivel internacional,
con lo cual, los bienes nacionales podran ser exportados mas facilmente
(esto sera explicado en el modelo de Thirlwall).

La restriccion de la balanza de pagos tendera a relajarse debido a que el pais

incrementara sus exportaciones por el crecimiento de la productividad media del
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trabajo. El crecimiento de las exportaciones, sumado al crecimiento de los
sectores productivos y del crecimiento de la productividad del trabajo, hara que la
economia crezca mucho mas rapido, lo que Thirlwall llamé el circulo virtuoso de

crecimiento.

1.3.2 Modelo de Thirlwall®
El planteamiento de Kaldor y Verdoorn permite conocer la importancia del
crecimiento de la industria manufacturera al interior de una economia. Desde
esta perspectiva, puede garantizarse un crecimiento enddgeno si existe un sector
lider que haga posible el crecimiento del PIB, productividad y competitividad al
interior del pais. Sin embargo, el analisis se realizé solo para una economia
cerrada. Esto limita el analisis real de cualquier nacion donde las exportaciones
son las encargadas de generar el crecimiento, produccién y empleo. De este
modo, se incorpora el analisis de Thirlwall (2003) que incluye en su estudio las
exportaciones como garantes del crecimiento. Esto es, el establecimiento de
nuevas inversiones al interior del pais genera forzosamente presiones sobre la
balanza de pagos porque los bienes de capital son comprados en el exterior. Si a
esto le agregamos que los insumos que una empresa utiliza son también
importados; entonces, por muchos incentivos que se hagan y politicas
economicas que se planteen, el crecimiento solo podra mantenerse en el corto
plazo; pero en el largo plazo, la economia enfrentara problemas si a las
empresas no se les otorga incentivos para que exporten (la restriccion de la
balanza de pagos, poco aprovechamiento del mercado internacional e
intercambio desigual estudiado ampliamente por la escuela estructuralista, y
analizado exhaustivamente por Diamand, (1973), es lo que retoma Thirlwall en su
modelo).

El razonamiento kaldoriano seria formalizado por Dixon y Thirlwall (1975), y
mejorado por trabajos sucesivos del propio Kaldor (1984), de Thirlwall (1986) y

de McCombie y Thirlwall (1994). Asi, la evolucién de la economia mexicana,

% Para este apartado, el desarrollo del modelo estara basado en Thirlwall, 2003; Carton, 2008 y McCombie y
Thirlwall, 1994.
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conduce a la interrogante sobre la importancia de las regiones para competir con
aquéllas altamente industrializadas y adheridas al TLCAN.

Existen dos razones importantes para creer que el crecimiento de las
exportaciones permite entrar a una trayectoria de alto crecimiento, i) disminuye la
restriccion de la balanza de pagos, ii) genera el circulo virtuoso entre el
crecimiento de las exportaciones con el crecimiento de la productividad del sector
exportador. Los canales de transmisidn de las exportaciones al crecimiento
economico segun la CEPAL (1998) son tres:

1. Genera las divisas que las economias semiindustrializadas* necesitan
para acceder a las importaciones y mantener en equilibrio la balanza de
pagos. Dada la estructura productiva de la economia mexicana, al
incrementarse la actividad econdémica, la inversion crecera y con ello las
importaciones. Las exportaciones proveeran los recursos para no frenar el
crecimiento nacional. Aqui estriba la razén de que Thirlwall argumentara
que el ritmo de crecimiento de una economia depende de su dinamica
exportadora, ya que el desequilibrio en la balanza de pagos via balanza
comercial tiende a generar los cuellos de botella que los tedricos
estructuralistas consideran para las economias latinoamericanas.

2. El crecimiento tiende a ser mayor si los encadenamientos productivos son
sélidos.

3. Las exportaciones amplian las externalidades positivas en el mercado
interno. En primer lugar porque la competencia existente a nivel nacional e
internacional de las empresas exportadoras hace que las vinculaciones
entre las empresas productoras de insumos compitan por ser las
proveedoras de las empresas exportadoras; segundo, porque las
empresas que no exportan y producen los mismos bienes para el mercado
nacional generan una mayor competencia en el mercado interno que
beneficia finalmente a los consumidores. Como resultado, se tendra un

mayor crecimiento de la productividad tanto de los factores productivos

* Existe una paradoja en los paises semiindustrializados, existen sectores generados de divisas y sectores que
se dedican a consumirlos sin generarlos (Diamand)

26
26



como del trabajo y mayor competitividad internacional de las empresas
nacionales.

Es importante destacar que tanto los autores poskeynesianos (Kaldor y Thirlwall),
como la escuela estructuralista consideran que son las exportaciones
manufactureras las que hacen posible el crecimiento de las economias porque, en
este sector, el valor agregado es superior a los demas sectores, por la existencia
de los rendimientos crecientes y, lo mas importante, por las externalidades
positivas que tienden a generar en los demas sectores. El plus que agregan los
neoestructuralistas es que tienen que ser exportaciones con alto contenido
tecnolégico ya que solo de esa forma se podra lograr y consolidar la
competitividad de largo plazo. Es decir, en un mundo cada vez mas abierto e
interdependiente, el crecimiento econdmico de los paises depende de las
oportunidades que ofrecen los mercados de productos y factores, asi como de las
dinamicas generadas por la cada vez mayor competencia internacional. Por un
lado, el motor del proceso de internacionalizacién se alimenta del incremento de la
productividad basada en la aparicion de nuevas tecnologias y de la aceleracion del
cambio en las existentes: factores que han modificado significativamente las
formas de organizacion de la produccion; la cual, ha cobrado impulso cuando
economias como la china e hindu se abrieron al comercio y a la inversion
internacional desde fines de los afios setenta y lo cual se aceleré en la década
posterior (CEPAL, 2008). De esta forma, los paises han tenido que modificar su
estructura productiva dado los nuevos esquemas de organizacion productiva
impulsada por estos paises. Desde este punto de vista, es importante considerar
al sector externo en la investigacion y analizar la teoria que fue propuesta
basicamente por Thirlwall, quien retoma las ideas estructuralistas.

El principal concepto que subyace en el modelo es que la demanda de las
exportaciones es la variable que determina la trayectoria de crecimiento de largo

plazo de una economia abierta:

Yo =y(x) (1.6)

Donde y, es la tasa de crecimiento de la produccion en el periodo t;x, es la

tasa de crecimiento de las exportaciones y w es la elasticidad (constante) del

27
27



crecimiento de la produccién con respecto al crecimiento de las exportaciones (si
w=1 las exportaciones son una proporcion constante de la produccion)
(McCombie y Thirlwall, 1994).

Segun Thirlwall (2003), las exportaciones estan determinadas por la elasticidad
constante de la funcién de demanda de las exportaciones, lo que hace que las
exportaciones sean una funcion de los precios relativos medidas en una moneda

comun (competitividad), y del ingreso del exterior. Tenemos entonces:

n
P
X, = A(ﬁJ zZ5 (1.7)
Pft
Aplicando logaritmos y tasa de crecimiento tenemos la siguiente ecuacion:
X =1(Pg — Pyt ) + €2, (1.77)

Donde #z- son los precios internos, p, son los precios externos medidos en
moneda comun, y z, es el ingreso externo; n (<0) es la elasticidad precio de la

demanda de las exportaciones y € (>0) es la elasticidad ingreso de la demanda de
exportaciones (Ibid. 86).

Suponiendo exdgenos al crecimiento de la economia externa y sus niveles de
precios, entonces el crecimiento de los precios internos (los enddgenos) estan en
funcién de (W), que es la tasa de salarios monetarios, de (R) que es el producto

medio del trabajo y de (T) la cual es el margen sobre los costos laborales unitarios:
W

Po = (—‘J(Tt) (1.8)
Rt

Si lo expresamos en tasas de crecimiento obtenemos la siguiente ecuacion:
Py =W, — I, +1, (1.8")
Considerando que la tasa de crecimiento de la productividad (r) depende de la
tasa de crecimiento de la producciéon (y,), lo que se conoce como la ley de
Verdoorn:
h=dy+6(Y,) (1.9)
Donde @ EMBED Equation.3 338, es |a tasa de crecimiento de la productividad

autonoma y O es el coeficiente de Verdoorn. El coeficiente Verdoorn abre la
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posibilidad de que la economia entre al circulo virtuoso de crecimiento.

Reemplazando (1.9) en (1.8") obtenemos la siguiente ecuacion:

Poe =W, = —(Y,) +1, (110)
Sustituyendo esta ecuacioén en (1.7") tenemos:
X =nW, =g, = S(y) +t = py ]+ 2z, (1.11)

Reemplazando la ecuacion (1.11) en (1.6) tenemos la siguiente ecuacion:

_ lﬂ(wt — P+t — pﬁ)+5ZtJ
4 1+yno

(1.12)

t

Recordando que 7 <0, la tasa de crecimiento varia positivamente con el
crecimiento de la productividad autonoma, la tasa de crecimiento de los precios

internacionales y el aumento del ingreso internacional (¢,,z,&,py ¥ A) VY

negativamente con el incremento de los salarios nacionales y del margen (w y t)
(McCombie y Thirlwall, 1994).

Desde el punto de vista kaldoriano, la competitividad es una cuestion de costos
y productividad. Sin embargo, la ventaja competitiva de una industria no depende
solo de la productividad relativa de las empresas extranjeras y de salarios
minimos. Dentro del contexto del andlisis del multiplicador de Harrod y de la
restriccion de la balanza de pagos, Kaldor (1970, 1971) argumenta que la tasa de
crecimiento de una economia depende de la tasa de crecimiento de las
exportaciones, las que a su vez dependen de la demanda mundial y de la
competitividad de las exportaciones a nivel internacional. De acuerdo con este
autor, la competitividad exportadora depende de la evolucién dinamica del salario
monetario y de la productividad. Es decir, el costo laboral unitario (CLU) determina
la competitividad internacional de las empresas exportadoras y tiene la siguiente
forma:

CLU = (1.13)

)

Donde las variables como (w, ) es el salario nominal, (Q) la producciény, (L) es

el empleo.
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La paradoja® de Kaldor (1978) plantea que existe una relacién inversa entre la
tasa de crecimiento de la produccion y la tasa de crecimiento del CLU. Sin
embargo, si se toman en cuenta los precios internacionales de los bienes, la
ecuacion (1.13) queda restringida. Para poder medir el cambio de precios de los
bienes entre los paises es necesario tomar en cuenta el tipo de cambio. Para ello,
se debe usar el cambio de los precios internos de ambos paises. Siguiendo a
Felipe (2005) tenemos la siguiente ecuacion:

CLU = (W%C) {W“L}*[PPP} (1.14)

“lva | | TC

VAn/PPP)% B

Las variables como (VA) son el valor agregado nominal; (PPP) es el poder de
paridad de compra, (L) es el empleo y, (TC) es el tipo de cambio nominal. Como
los precios de los bienes difieren sustancialmente entre los paises, el uso del PPP

nos permitira medir el precio de una cesta de bienes nacionales en dos diferentes

paises. La ecuacion (1.14), (WHLVAn)indica el efecto puro sobre CLU vy

(xr: PP%C) es el efecto de ajuste de los precios de la cesta de bienes a

comparar entre los paises. De esta forma no solo se estaria capturando el efecto
que tiene el crecimiento de la produccion sobre el costo laboral unitario del trabajo
via el incremento del salario nominal, sino el cambio de los precios de los bienes
que finalmente nos indicara si existe un incremento de la competitividad del pais.
Mantener CLU bajo pone en juego diversos factores, que analizamos a
continuacion:

> Respecto al salario nominal (w,). Las empresas si pudieran no pagarian

salario y como lo tienen que hacer, tratan de pagar el minimo porque

existen leyes y sindicatos laborales que impiden que los bajen aun mas. La

® La paradoja refiere que a medida que la produccién se incrementa en el tiempo se incorporan mejores
medios productivos, con lo cual la productividad tiende a incrementarse y los costos tienden a disminuir.
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evolucién del salario nominal® influira en gran medida sobre el
comportamiento de CLU.

» Las empresas trataran de incrementar la productividad laboral (VA/L) donde

[VA = (VA%‘IH es usada en la ecuacion para medir la variacién en términos

reales y 11 es el deflactor del PIB. La idea subyacente es que el crecimiento
econdmico hace que las actividades del pais sean cada vez mas
competitivas gracias al incremento de la productividad. La interaccién del
tipo de cambio, la paridad de compra, los salarios y la productividad son
elementos que hacen que las empresas sean mas competitivas a nivel
internacional. Los mecanismos que contrarrestan el incremento salarial
pueden ser los siguientes: i) incremento de inversion fisica, ii) mayor
productividad de los trabajadores cuando el capital per capita se
incrementa, iii) la introduccion de nuevas maquinarias eleva la productividad
laboral y iv) el progreso tecnologico necesita de personal mejor capacitado,
con mayor productividad y mayor salario, que tiende a desplazar capital
humano no productivo.
Estos elementos pueden ser controlados por las mismas empresas para ganar
una mayor productividad. Sin embargo, existen otros que no pueden ser
controlados, entre ellos se halla el tipo de cambio que tiende a influir en la
competitividad de las empresas exportadoras.

En suma, la idea subyacente en el enfoque poskeynesiano es que existe un
sector exportador, y que si este sector es el manufacturero se podra aprovechar
adecuadamente las ventajas del comercio internacional. A medida que las
exportaciones aumenten, existira un mayor crecimiento de la produccion y de la
productividad. Entre mayor sea el crecimiento de la produccion, el costo laboral
unitario puede disminuir debido a la incorporacion de nuevos factores que hacen
incrementar la productividad del trabajo en las empresas exportadoras y, en el

caso de que los salarios nominales se incrementaran, existen otros mecanismos

6 . . . .
Es importante destacar que en el planteamiento keynesiano los trabajadores no se contratan con base en los
salarios reales sino nominales debido a que los factores productivos no estan utilizados completamente.

31
31



como el tipo de cambio, el poder de paridad de compra que pueden influir para
que CLU sea contrarrestado. Sin embargo, si estos factores no ayudan a
mantener CLU por debajo de los demas paises, entonces la competitividad del
pais se vera mermada. Todo esto se expresa en el grafico (1.1) y al que Thirlwall
le llamo el circulo virtuoso de crecimiento y que se probara en las economias
objeto de estudio en esta investigacion.

El crecimiento de la productividad tanto en el sector manufacturero como en los
demas es la variable que explica el circulo virtuoso de crecimiento de la economia
porque pone en juego fuerzas internas y externas como, tipo de cambio, salarios,
CLU, etc., que pueden perjudicar o beneficiar la competitividad exterior del sector.
La ley Verdoorn se convierte en el vinculo del crecimiento acumulativo porque
gracias a este factor, la economia puede competir a nivel internacional. Asi, el
grafico 1.1 considera que el motor de crecimiento de la economia es las
exportaciones, de ahi que la limitante del crecimiento econémico de un pais con
déficit comercial sea precisamente el déficit de la balanza de pagos como lo
consideraban Prebisch (1981) y Diamand (1973).

Grafico 1.1
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Circulo virtuoso de crecimiento de
Thirlwall

y

o=ty y=fx)

=Py = f(r) x=f(=py)

— Py

La justificacion en torno al crecimiento hasta el momento ha girado sobre la
importancia que tiene el sector industrial, sobre todo el sector manufacturero como
determinante de la productividad y de superar el intercambio desigual de las
economias, sin embargo, aunque este sector es importante para el crecimiento de
un pais, podria haber otros sectores que influirian en el crecimiento como en India
o Chile, donde el sector secundario no es el que determina la senda de

crecimiento. Para dar respuesta a ello, se desarrolla la teoria neoestructuralista.

1.4 Lateoria neoestructuralista y/o neocepalina
Desde mediados de los afios ochenta, la CEPAL ha venido incorporando las
aportaciones de las nuevas teorias del crecimiento. El ndcleo de sus
contribuciones originales contiene conceptos que reaparecen y son puestos de
relieve en estas teorias (Hounie y Pittaluga, 1999). Se trata de la propuesta de
transformacién productiva con equidad y del surgimiento del enfoque
neoestructuralista en el debate de la CEPAL. También hay analisis de temas

especificos del desarrollo como la pobreza y la distribucion del ingreso, la
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dimension de género, el medio ambiente y el desarrollo sustentable (Hoffman y
Torres, 2008).

El sector industrial, considerado el principal portador del progreso técnico,
recobré importancia en el debate cepalino. La nueva industrializacion planteada en
dicha propuesta reconocia, en primer lugar, la necesidad de una apertura
comercial competitiva y el desarrollo de complementariedades con los sectores
primarios y de servicios. En cierta medida, el esfuerzo de la “nueva CEPAL” puede
ser visto como un intento de aplicar las teorias recientes del crecimiento al estudio
de América Latina, privilegiando las implicaciones de politicas de esas teorias en
el entorno estructural e institucional de los paises en la region. Tales implicaciones
estan relacionadas directamente con la importancia que la dinamica tecnoldgica,
los rendimientos crecientes y las externalidades asumen en las nuevas teorias
(Hounie y Pittaluga, 1999).

El hecho econdmico mas destacado de los afios ochenta y noventa en América
Latina y el Caribe es sin duda la reanudacion del crecimiento. Dentro del analisis
neoestructuralista, el progreso tecnolégico, factor que contribuia al intercambio
desigual en las economias latinoamericanas comienza a ocupar un lugar
importante en el estudio. Lo mismo sucede con la competitividad y existe una
relacion directa con la tecnologia. Al igual que la CEPAL, este nuevo enfoque
considera que la participacion del Estado es de vital importancia para lograr los
objetivos delineados alrededor de las politicas econdémicas, y a esto se le conoce
como la competitividad sistémica.

En el analisis estructuralista existia una clara definicion sectorial. Se trataba de
apoyar el desarrollo de la industria, sobre todo de aquellas actividades en las
cuales la productividad del capital fuera mas cercano a la de los centros, y para
lograrlo proponia ciertas politicas analizadas anteriormente. En los nuevos
modelos y enfoques, la vision sectorial se desdibuja. No es que la especialidad
productiva pierda importancia, sino que se coincide en la creciente dificultad para
elegir entre “ganadores” y “perdedores” en una época de intensos cambios
tecnolégicos y de mercado. Si bien se admite que el progreso técnico se concentra

en areas o ramas especificas de las ciencias y tecnologias, no existe una clara
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predeterminacion de los sectores productivos que mas vayan a expandirse
(Hounie y Pittaluga, 1999).

El enfoque neoestructuralista retoma el planteamiento cepalino sobre lo que
Prebisch considerd era la fuente del intercambio desigual “el progreso técnico”.
Pero al igual que la teoria cepalina, se considera que el gobierno debe participar
activamente para lograr la competitividad y la innovacidon. Asi, el analisis
neoestructuralista sobre la importancia del desarrollo y la innovacion tecnolégica
deja en entredicho las politicas macroeconémicas implementadas en la actualidad

en América Latina y sobre todo en México.

1.4.1 Lainnovacion tecnolégicay la competitividad
Dada la apertura comercial acontecida a nivel internacional y, sobre todo, en las
economias latinoamericanas, la competitividad y el desarrollo tecnoldgico se han
convertido en el parteaguas del analisis neoestructuralista. La tecnologia suele
concebirse como un campo especializado de la politica de desarrollo con
instituciones separadas. No obstante, la tecnologia mas que un elemento de las
estrategias de desarrollo, es una condicidbn necesaria de su viabilidad. Las
oportunidades de desarrollo son un blanco mévil (Pérez, 2001).

Desde la perspectiva cepalina, lo mas importante es la produccion de bienes
que hagan uso intensivo de conocimientos y tecnologia sumado a la creacién de
redes productivas y de servicios articulados en torno a las exportaciones (CEPAL,
1990). Esto es, un crecimiento rapido e impulsado por las exportaciones exige
diversificaciéon de los bienes y de los mercados a favor de los productos mas
dindmicos que en general corresponden a aquellos con mayor contenido y valor
agregado de caracter tecnoldgico (Hounie y Pittaluga, 1999). Para que exista una
insercion virtuosa y se pueda aprovechar adecuadamente las ventajas del
comercio internacional, no es suficiente la industrializacion que pregonaban los
tedricos estructuralistas, sino que los bienes producidos y exportados deben de
ser aquellos que hagan uso de tecnologia de manera intensiva, porque en caso
contrario, la competitividad sera efimera. Es decir, si bien es cierto que la

tecnologia importada jugd un papel relevante en los paises asiaticos, el éxito
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obtenido no se debe a este factor, sino a la absorcién de la tecnologia de los
paises industrializados y a sus propios esfuerzos para adoptar, adaptar, modificar
y dominar los conocimientos técnicos correspondientes (Pérez y Freeman, 1993;
Amsden, 1989).

La competencia segun Cimoli y Katz (2002) es cada vez mas dificil para los
productores industriales, porque los paises industrializados elaboran productos
mas sofisticados, incorporando cambios con ellos en la frontera tecnolégica; y
entre estos cambios se encuentran la informatica genética, biotecnologia y otros.
Por otro lado, enfrentar la competencia de productos baratos chinos o vietnamitas
como, zapatos, textiles, etc., es dificil para los paises semiindustrializados. Bajo
estas condiciones, el factor tecnolégico se convierte en el parteaguas del
desarrollo que sélo unos cuantos paises pueden lograr y alcanzar. Esto depende
en gran medida de las politicas aplicadas en cada economia.

Asi, la nueva CEPAL presenta avances significativos respecto al sistema
nacional de innovaciones. Aborda el ambito de las interacciones de los agentes
publicos y privados y su papel en la innovacion y difusidn de tecnologia. Sostiene
que existe un contexto especifico en cada pais y regidon. Dicho contexto segun
Hounie y Pittaluga (1999) abarca: i) oportunidades y obstaculos tecnoldgicos; ii)
experiencias y habilidades adquiridas por individuos y organizaciones; iii)
capacidades y experiencias que fluyen de una actividad econdmica a otra; iv)
entornos institucionales, caracterizados por la combinacion de mecanismos e
instituciones publicas y privadas, y v) condiciones de interaccion reciproca entre
quienes elaboran las innovaciones tecnoldgicas y los usuarios, y que pueden
resultar fundamentales para estimular o inhibir la capacidad de aprendizaje y
adaptacion de las empresas (CEPAL, 1990).

El aporte fundamental de la teoria neoestructuralista es precisamente la
importancia que adquiere el factor tecnologico para lograr lo que ellos denominan
competitividad auténtica; es decir, se resalta la importancia otorgada por los
modelos de crecimiento mas recientes al conocimiento tecnolégico como factor del
crecimiento econdmico de los paises, y su consenso en torno al papel atribuido al

progreso técnico de cada pais como fuente principal de las asimetrias

36
36



internacionales expresados en la divergencia entre tasas de crecimiento de largo
plazo. El crecimiento y desarrollo de largo plazo sigue siendo el parteaguas del
analisis cepalino. Se considera que el factor limitante de la balanza de pagos es
precisamente la falta de una competitividad que se podria lograr y sostener si
hubiese mayor incorporacion del factor tecnologico en los procesos productivos;
causantes del intercambio desigual en el mundo contemporaneo.

Los problemas que plantea el desarrollo tecnoldgico estan intimamente
relacionados con el caracter “tacito” no enteramente formalizado del conocimiento
técnico. La adquisicién del conocimiento esta asociada al proceso de aprendizaje.
Este se relaciona, intimamente, a la experiencia en la actividad productiva; es
decir, involucra necesariamente un aprendizaje por la practica. En efecto, la
maestria en el manejo de una tecnologia depende de la experiencia en su uso,
pero ademas la experiencia permite aprender con mayor facilidad nuevas
tecnologias e innovar sobre las existentes (Ocampo, 1998).

La capacidad de aprendizaje esta ligada con la educacion de las personas de
modo que se genera una complementariedad entre el capital humano, tecnolégico
y educativo. Los conocimientos se pueden ensefiar o transmitir, las personas que
los han aprendido se pueden mover entre organizaciones y, cuando se incorporan
en equipos e insumos, se pueden adquirir. Esto origina externalidades de diferente
tipo que transforman tanto el capital tecnolégico como el educativo, en una forma
de capital social (/bid. 1998).

La CEPAL de los noventa tiene basicamente una concepcion sistémica del
progreso técnico. Es mas, el desarrollo de un sistema nacional de innovacién se
perfila como una de las propuestas centrales del neoestructuralismo cepalino y
constituye el eje de las politicas tecnolégicas y productivas por su influencia en el
desarrollo de la capacidad local de aprendizaje (Hounie y Pittaluga, 1999). Las
causas de los resultados se encuentran en las politicas concretas aplicadas en
cada pais y a las condiciones particulares de las regiones. Es decir, la evolucion
tecnoldgica es un proceso complejo; las tecnologias se interconectan en sistemas

y éstos, a su vez, se entretejen y son interdependientes entre si y en relacién con
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el entorno fisico, social e institucional. Gran parte del aprendizaje tecnoldgico es
gradual e incremental (Pérez, 2001).

Alcanzar la industrializacion, volverla mas dinamica hace posible entrar a la
trayectoria de alto crecimiento ya que interfiere en el intercambio desigual. Sin
embargo, en estas teorias existe un vacio en lo que al analisis regional se refiere.
La importancia de la teoria regional estriba principalmente en enfatizar que no
todas las regiones son iguales y que el espacio en donde se desarrolla la actividad
economica tiene una gran influencia en el crecimiento y desarrollo de una region y
del pais. No todas las areas pueden industrializarse debido a caracteristicas
intrinsecas inherentes de una region. Por ende, las recomendaciones que
proponen los enfoques anteriores sobre la industrializacién son validas hasta
cierto punto y, dependera de la region que se considere. Por ende, aunque esta
investigacion es de caracter macroecondémico, realizaremos un breve estudio de la
teoria regional, sobre todo, de la nueva geografia econémica (NGE), aunque no
con la misma intensidad que en un trabajo de corte regional.

Por “geografia econdémica” siguiendo a Krugman (1992, 7) se entiende ‘“la
localizacion de la produccién en el espacio, es decir, la rama de la economia que
se preocupa de donde ocurren las cosas. La mayor parte de la economia regional,
y algunas cuestiones, pero no todas de la economia urbana, son geografia
economica en el sentido que quiero darle”.

Existen razones en particular para incluir el analisis regional en el estudio. La
primera es que la localizacion de la actividad econdmica en el interior de un pais
es por si misma un asunto importante. La concentracibn econdmica nace
basicamente de la interaccion de los rendimientos crecientes, los costos de
transporte y de la demanda. Si las economias de escala son lo suficientemente
grandes, cada fabricante prefiere abastecer el mercado nacional desde un Unico
emplazamiento. Para minimizar los costes de transporte, elige una ubicacién que
le permita contar con una demanda local grande. Pero la demanda local sera
grande precisamente ahi donde la mayoria de los fabricantes elijan ubicarse (/bid.
1992).
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“‘Una de las mejores formas de comprender cémo funciona la economia
internacional consiste en empezar observando qué sucede en el interior de las
naciones. Si nuestra intencion es comprender las diferencias entre las tasas
nacionales de crecimiento, una buena forma de empezar consiste en examinar las
diferencias de crecimiento regional; si queremos comprender la especializacion
internacional, una buena forma de empezar es estudiar la especializacién local.
Los datos seran mejores y plantearan menos problemas de compatibilidad, y las
fuerzas econdmicas subyacentes estaran menos distorsionadas por las acciones
de los gobiernos” (Ibidem, 1992, 9).

1.5 El enfoque conceptual sobre el desarrollo regional.

En los enfoques anteriores existe una ausencia respecto a la importancia que
tiene el espacio para atraer o expulsar ciertas actividades econdmicas. Este vacio
tedrico esta siendo llenado por las contribuciones de la Nueva Geografia
Econdmica (NGE) que se propone contestar, con un instrumental analitico, una
vieja pregunta de la economia espacial: ¢por qué unas regiones atraen mas
actividad productiva que otras? Las respuestas giran en torno a la localizacion del
mercado, costos de transportes, entre otras. El hecho de que la produccion de los
bienes, sobre todo del sector manufacturero se concentre o localice en
determinadas regiones crea grandes disparidades en el desempefio econdmico
del pais.

La NGE retoma de los modelos pioneros de Von Thuner, Christaller (1933) y
Losh (1939); ademas enriquecid los aportes sobre el lugar central y la
organizacion jerarquica de los emplazamientos urbanos mediante contribuciones
de Marshall (Economias de aglomeracién), de Isard (Ciencia regional), de Myrdal y
Kaldor (Causacion circular acumulativa) para postular lo que segun Krugman
considera la verdadera teoria general de la concentracion espacial (Moncayo,
2002).

La idea central de la NGE es que el crecimiento regional obedece a una légica
sobre la causacion circular, los encadenamientos productivos hacia atras y hacia

adelante del sector manufacturero conducen a una aglomeracion de las
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actividades. Su limite es las fuerzas centripetas que conducen a que la
aglomeracién comience a ser compensada por fuerzas centrifugas que pueden ser
los costos de la tierra, los del transporte y deseconomias externas. Al respecto,
Myrdal (1975), sobre la base del planteamiento keynesiano esbozé la idea de un
sistema econdmico que no se mueve por si mismo de manera automatica hacia el
equilibrio; existen fallas en el mercado que hacen que este equilibrio no se
alcance. Segun el autor, se generan cadenas desequilibradoras que tienden a
reforzar la inestabilidad del sistema econdmico. Dentro de una perspectiva
espacial, esto implicaria que las fallas del mercado tienden a reflejarse en la
ampliacion de las desigualdades regionales, con lo cual, las brechas se vuelven
cada vez mas grandes. Asi, la idea de que el libre mercado es garante para entrar
a la trayectoria de alto crecimiento positivo queda de lado, y visualiza la idea de
que el libre mercado conducira a que las regiones se alejen cada vez mas de las
mas desarrolladas (divergencia).

En décadas recientes, el analisis economico se ha centrado en dos
perspectivas, i) en la explicacion de la concentracidon geografica de las actividades
econdmicas, considerando rendimientos crecientes (Krugman, 1991; Fuijita, et, al,
1999 y; Ottaviano y Puga, 1997) vy ii) el analisis de los determinantes de los
procesos acumulativos del crecimiento (Fingleton y McCombie, 1999; Fingleton,
1998 y Leodn-Ledesma, 2002). En la primera perspectiva se intenta explicar la
concentracion o “polarizacién” geografica de la produccion industrial
reintroduciendo el concepto de rendimientos crecientes, donde se considera que el
efecto principal de la integracion interregional es el aumento de la eficiencia
espacial de la economia, en la que algunas regiones incrementan su riqueza a
expensas de otras (Calderén, 2006).

La concentracion de industrias en determinadas regiones hace posible la
expansion de conocimientos o de tecnologia, lo cual seria dificil si no existiera esa
aglomeracién. Ademas de la ventaja anterior, se puede obtener trabajadores
calificados, y la presencia de rendimientos crecientes es lo que permite a una
totalidad disponer de proveedores mas eficientes y mas diversos que uno pequefio
(Krugman, 1992).
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En el segundo punto se ha estudiado la presencia de rendimientos crecientes a
escala en la industria manufacturera, introduciendo en la ley Kaldor-Verdoorn la
posibilidad de una difusion espacial de innovaciones desde las regiones
tecnolégicamente avanzadas hacia las de menor desarrollo y los factores
determinantes de la competitividad regional. La idea poskeynesiana es que las
regiones mas avanzadas tenderan a generar un sistema de arrastre en las demas
regiones a medida que éstas se vayan desarrollando y viceversa, su
estancamiento implicara que las demas regiones también lo haran, esto se debe a
mecanismos presentes entre los sectores y las regiones como encadenamientos
productivos, cercania de los mercados, agrupacion de empresas similares, capital
humano disponible y desarrollado, entre otros, porque se suponen externalidades
dinamicas positivas.

Bajo este esquema se considera que las regiones mas desarrolladas seran las
que han alcanzado su industrializacion y en ellas existiran los rendimientos
crecientes, economias dinamicas de escala y los efectos propulsores que
considera la NGE. Las actividades que hacen uso de recursos naturales presentan
rendimientos decrecientes como se desarroll6 anteriormente, y el sector industrial
(en especifico el sector manufacturero) presenta rendimientos crecientes vy
dinamicas que no se visualizan en los demas sectores productivos de una region.
De esta forma, el analisis espacial se centra en el estudio de los componentes del
espacio, definiendo sus elementos constitutivos y la manera cémo éstos se valen
de un conjunto de herramientas técnicas que, de acuerdo con lo anterior, sélo
pueden dar respuesta a una parte de la dinamica del espacio, mas no a su
totalidad (Nijkamp, et al, 1989, 1). La importancia de este estudio se basa en
enfatizar que la actividad econémica importante no se encuentra distribuida de
forma homogénea, sino que se concentra en ciertas regiones.

De esa forma, los términos economias de escala o rendimientos crecientes a
escala se refieren a una situacion dentro de la cual un incremento en el nivel de
produccion implica una disminucion de los precios por cada unidad de productos
para una empresa. Al identificar las fuentes de la reduccion de costos, Brakman, et

al (2009) distinguen entre economias internas y externas de escala.
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El autor considera que economias internas de escala implican poder de
mercado. Ademas ocurren cuando la disminucion del costo medio de produccion
proviene del interior de la misma industria a medida que se va incrementando la
produccion. Por economias externas de escala se entiende cuando el
decrecimiento de los costos promedios por unidad de producto proviene del
incremento de la produccion de la empresa en su conjunto; es decir, del tamafo
de la produccion de la industria. Aqui se diferencia las economias de escala pura
(tecnoldgica) y pecuniaria (/bid. 2009).

Nos referimos a economias de escala pura (tecnoldgica) cuando el tamafio de
la industria altera las relaciones tecnologicas entre los proveedores y los
productores. Asi, un incremento en la produccion de la empresa, repercute
positivamente el nivel de conocimiento a través de derramamientos positivos de
informacion en cada empresa. Las economias externas pecuniarias son
transmitidas en el mercado a través del efecto precios de cada firma. Por ejemplo,
la existencia de un gran mercado especializado en trabajo e insumos.

La competitividad juega un papel fundamental en todos estos enfoques tedricos,
ya que tiende a influir en la facultad de los bienes que se producen. Esto implica
que a medida que la competitividad se vaya incrementando en el tiempo, se

incorporaran mejores medios de produccion al interior del sector.

1.5.1 Laproductividad y su importancia
El punto de partida de la argumentacion neoestructuralista es la importancia de la
competitividad para que el crecimiento de largo plazo sea autosostenido.
Siguiendo a Hounie y Pittaluga (1999) se entiende por competitividad “auténtica”
de una economia la “capacidad de incrementar o al menos sostener su
participacion en los mercados internacionales”, con un alza simultanea del nivel de
vida de la poblacion. Esta capacidad depende de la incorporacién del progreso
tecnoldgico, lo que se traduce en la introduccion progresiva de nuevos procesos y
en la produccion de nuevos bienes y servicios. A largo plazo, para elevar la
competitividad de una economia es necesario reducir, o al menos, mantener la

distancia existente entre las mejores practicas. Es decir, “El incremento de la
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productividad, a su vez, permite incrementar el mercado a través de la elevacion
de remuneraciones; intensifica los recursos destinados a investigacion vy
desarrollo; financia la expansion requerida de los servicios publicos de
infraestructura sin, (por lo tanto) afectar la capacidad financiera de las empresas
para sostener la expansion. Aparece entonces un “circulo virtuoso acumulativo”
que vincula y retroalimenta crecimiento con productividad” (Fajnzylber, 1981,38).
Con la intensificacion de la competencia internacional, y con el desarrollo de la
tecnologia de la informacion, la incorporacion del progreso técnico se transforma
en un rasgo importante en la produccién de una amplia gama de bienes y
servicios. Para lograr una insercion internacional de manera exitosa la innovacion
continua se convierte en el parteaguas de la competitividad.

La teoria neoestructuralista al igual que el estructuralismo propone estrategias
sobre la intervencion publica encaminadas a fortalecer la accion autébnoma de las
fuerzas del mercado. Desconfian de algunas sefales del mercado y que las
ventajas comparativas estaticas, por si solas, puedan impulsar la transformacion
productiva a un ritmo adecuado para alcanzar la convergencia con los paises
industrializados. Desde esta perspectiva, se reconoce que las senales de corto
plazo podrian exhibir fallas importantes en materia de asignaciéon de los recursos,
las que, a su vez, impiden o limitan el pleno aprovechamiento de las
oportunidades de transformacién. Asi, la intervencion publica debe orientarse
directamente a corregirlas, y entre los problemas mas usuales se encuentran las
externalidades, la incertidumbre y la falta de acceso a la informaciéon y la
coordinacion entre los distintos actores del mercado (Devlin y Moguillansky, 2009).
Es decir, si las empresas perciben un fuerte compromiso publico y social en la
competitividad, pueden verse inducidos a efectuar mayores esfuerzos para
insertarse a la economia internacional. Si, por el contrario, las empresas piensan
que ese compromiso no existe o es deébil, la apertura y la desregulacion pueden
desalentar nuevas actividades productivas y hacer que la inversion se mueva
hacia las importaciones, los servicios, el comercio o la actividad financiera (Peres,
1994).
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1.5.2 La competitividad regional
La explicacion de los fendbmenos de desplazamiento espacial de la produccién que
contribuyen a la formacién de reorganizaciones territoriales se relaciona con la
competitividad econdmica. “Los términos de la competitividad econdmica
estuvieron presentes con mucho énfasis desde mediados de la década de los
ochenta. La competitividad, inicialmente, se refirid al comercio internacional, y
actualmente tiene aplicacion desde la concepcion espacial, mostrando su
importancia progresivamente ascendente en el desarrollo de las regiones” (Cortez,
2009, 14). El concepto de competitividad se ha convertido en una suerte de
mantra que se invoca para multiples efectos en la teoria y practica del desarrollo
economico contemporaneo (Moncayo, 2002).

El mejoramiento de la competitividad es fundamental para la consecucién de
mayores niveles de desarrollo econémico y social. Esta asociada con la capacidad
de participar exitosamente en el mercado internacional o nacional, la generacion
de valor agregado y la creacion de empleos, entre otros. La competitividad de una
region puede adoptar diversas formas. Puede estar basada en ventajas
competitivas estaticas, como recursos naturales abundantes o bajos costos
salariales. Pero también puede estar sustentada en ventajas comparativas
dinamicas como resultado de mejora productiva, nuevas formas organizacionales
o capacidad productiva. El desarrollo de la competitividad procede desde la
vertiente microecondmica con Porter. El autor propone un modelo denominado
Diamante, donde presenta los factores que tienden a influir en la competitividad
los cuales son: a) condiciones de los factores productivos, tanto basicos como de
recursos naturales, clima, localizacién, fuerza laboral y capital; los avanzados: las
comunicaciones, institutos de investigacion econdémica, etc; b) condiciones de
demanda, tamafo de mercado; c) industrias de apoyo, empresas proveedoras que
son competitivas internacionalmente, y d) estrategia empresarial y marco
regulatorio de la competencia interna. Un elemento central del analisis de la
competitividad y que rescata Porter son las caracteristicas y ventajas de los
Clusters, que tiene que ver con el hecho de que las industrias competitivas de una

region se vinculan usualmente a través de relaciones horizontales (clientes
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comunes, tecnologias, servicios de apoyo, etc), ademas de que los Clusters estan
ubicados en una sola region o ciudad (Moncayo, 2002).

El fortalecimiento de la competitividad es un elemento esencial para lograr un
mayor desarrollo econémico y social en las regiones de la economia mexicana.
Esta competitividad puede darse en distintos niveles, tanto en una empresa o
industria, regional o nacional. Por lo regular, cuando se estudian, solo se analiza la
competitividad de las empresas sin tomar en cuenta factores territoriales, el
entorno  social, calidad de infraestructura, competitividad regional,
encadenamientos productivos, entre otros. A pesar de su importancia, cabe
aclarar que en los ultimos afios y hasta 2009 no existe “una definicion adecuada u
homogénea en el sector publico en torno al concepto de competitividad (a pesar
de su uso frecuente)” (Dussel, 2009, 41). La politica de crecimiento que ha
seguido la economia mexicana ha sido la de mayor estabilidad macro que politicas
micro y menos regionales. La busqueda de mejores condiciones de mercado que
incentive la competencia entre empresas como mecanismos para mejorar la
competitividad del pais. Para lograrlo, se emprenden politicas de apoyo a
pequefas y medianas empresas, promocion de la IED, etc.

Es importante destacar que la competitividad como condicion para entrar a la
senda de alto crecimiento (puesto que con ello se puede obtener mayores
beneficios del comercio internacional) ha sido objeto de critica y, entre estos
criticos encontramos a Krugman (1991), quien considera que la obsesion con la
competitividad no solo es equivocada sino peligrosa, porque el crecimiento de un
pais depende exclusivamente de su productividad interna y ésta nada tiene que
ver con la competitividad o la productividad relativa de otros paises (Moncayo,
2002, Cortez, 2009). Si se trata de aumentar la productividad, es importante
hacerlo en sectores exportadores que interactuan con los demas sectores. Debido
a que el sector industrial, en especifico el manufacturero es el exportador del pais,
en este trabajo se aborda solamente la productividad del sector manufacturero con

base en el planteamiento de Thirlwall, Kaldor y Verdoorn.
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Resumen y conclusiones
En este capitulo se desarrolla el enfoque tedrico que servira de base para el
analisis de las economias mexicana, chilena, china e hindu. La inferencia empirica
se realizara con base en el marco teérico desarrollado hasta el momento. Dada su
importancia, destacamos los siguientes puntos:

Dentro del analisis cepalino, el crecimiento y desarrollo del pais tiene un
caracter sectorial. Se destaca la importancia que posee el sector manufacturero
para entrar a la trayectoria de alto crecimiento. Puesto que es un sector que
mantiene encadenamientos productivos hacia atras y hacia adelante, se considera
que entre mayor sea su crecimiento, mayor sera el incremento en los demas
sectores productivos. Sumado a lo anterior, el dinamismo del sector hace posible
la incorporacion de medios productivos mas sofisticados que hacen mas
competitivos los bienes que produce y exporta. A medida que el sector industrial
se vaya modernizando, los demas sectores también lo haran por los llamados
efectos spillovers o derramamientos positivos que el sector genera en un pais. Sin
embargo, para que esto suceda, la endogenizacion del crecimiento es necesaria.
Esto implica que la economia dinamica de escala que presenta este sector, no
s6lo debe influir en el crecimiento del pais, sino que también tiene que hacerlo en
la productividad del trabajo tanto al interior del sector como al exterior.

La formalizacion sobre la importancia que tiene el sector manufacturero en la
determinacién del crecimiento nacional fue realizada por Kaldor y Thirlwall. Es
importante mencionar que estos autores no profundizan tanto en las politicas
econdmicas como la hacen los tedricos estructuralistas. En los dos enfoques, la
productividad adquiere un rol fundamental. El incremento de la productividad es
posible porque dentro de la estructura productiva del sector se ha incorporado
medios productivos mas sofisticados. Si esto sucede, entonces la productividad se
incrementara tanto al interior del sector manufacturero como en los demas
sectores productivos por los encadenamientos productivos existentes y, a esto se
le conoce como la endogenizacion del crecimiento.

Thirlwall modifica el planteamiento original de Kaldor e incorpora las

exportaciones como determinantes del crecimiento y de la productividad del
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trabajo al interior del pais. Considera que las exportaciones son las garantes del
crecimiento y a medida que las exportaciones sean mas dinamicas, la produccion
también lo sera, lo que influird en la productividad del trabajo y los precios
domeésticos. El acceso a nuevos factores productivos mediaran cada vez mas para
incrementar la productividad, con la cual, los bienes que el pais produce podran
acceder a nuevos mercados, con precios bajos, mayor componente de valor
agregado y mas competitivos.

La incorporacién de factores tecnologicos cada vez mas sofisticados al proceso
productivo es lo que da pauta para mantener, consolidar y conquistar la
competitividad auténtica que consideran los neoestructuralistas. Sin embargo, no
es suficiente la incorporacion de nuevos factores productivos sino que los bienes
producidos y exportados deben de contener un mayor componente de factores
tecnolégicos. Esto involucra, mayor calidad, mayor valor agregado y mayores
innovaciones. Es decir, no solo imitar la producciéon de los bienes, sino superarlos
cada vez mas. Soélo de esa forma se podra ganar la competitividad auténtica. Si
esto no se logra, entonces la competitividad sera pasajera y, una vez que otros
paises incluyan mayores innovaciones a los bienes exportados, entonces los
paises, aunque sean lideres en el ramo, seran desplazados en el mercado
internacional porque su competitividad seria coyuntural y no estructural, y esto es
lo que da lugar a que los paises semiindustrializados sean desplazados del
mercado internacional, lo cual es la causa del intercambio desigual. Esta idea de
manera implicita la desarrolla Kaldor en su segunda ley.

Sin embargo, aunque en el estructuralismo y en el analisis poskeynesiano se
destaca al sector industrial como determinante del crecimiento, desarrollo e
intercambio desigual, en el enfoque neoestructuralista se abre la posibilidad de
que sean otros los sectores que impulsen el crecimiento econémico. Lo relevante
para esta postura es que existan mayores innovaciones en los bienes producidos.
En la teoria estructuralista, poskeynesiana y neoestructuralista existe una
ausencia sobre la importancia que tiene el espacio para atraer ciertas actividades
econdmicas y que aborda la economia regional, sobre todo la nueva geografia

economica. En ésta se destaca que el factor espacio es de mucha importancia
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para lograr el crecimiento y desarrollo de una regiéon debido a que no todas las
regiones pueden lograr la industrializacion por las caracteristicas inherentes del
territorio. Asi, algunas regiones se especializaran en la produccion primaria, otras
en el servicio y al turismo. Sumado a ello, la relacién que pudiese prevalecer entre
las regiones es importante para generar el arrastre de otras regiones y, estas
relaciones pueden ser, comerciales, de empleo, contiglidad, comunicacién, entre

otras.
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CAPITULO I
EVIDENCIA EMPIRICA SOBRE LAS LEYES DE KALDOR PARA MEXICO,
CHILE, CHINA E INDIA, 1970-2008.

Este capitulo tiene como principal propoésito mostrar mediante los hechos
estilizados si el sector manufacturero ha sido el mecanismo de crecimiento como
lo considera la teoria estructuralista y poskeynesiana, desarrollado en el capitulo
anterior y, de ser asi, encontrar regularidades en el crecimiento de estas
economias para consolidar y desarrollar dicho impulsor de crecimiento. Por ello,
en la primera parte determinamos el motor de crecimiento de la economia
mexicana a nivel agregado con la estimacion de las tres leyes de Kaldor y la
comparamos con el crecimiento de China, Chile e India; posteriormente
estudiamos las politicas aplicadas en la economia mexicana en el desarrollo del
sector lider del crecimiento nacional; a continuacion, hacemos un marco
comparativo con las economias que consideramos en este trabajo. Las

comparaciones se realizaran cuantitativamente y no cualitativamente.

2.1 Analisis del motor de crecimiento de los paises mediante los hechos

estilizados de las tres leyes de Kaldor.
Con la comprobacion de los postulados de Kaldor determinaremos si los paises
gue estudiamos en este trabajo han podido endogeinizar su crecimiento liderado
basicamente por el sector manufacturero, y si la endogenizacion implica que éstos
se hayan insertado a una dindmica de crecimiento positivo durante las ultimas
décadas.

Mediante el uso de la econometria nos sera mas facil demostrar los
rendimientos crecientes, dados en el sector manufacturero. Con esta técnica se
persiguen fines especificos, porque un modelo econométrico constituye un eje
ordenador que tiende a facilitar el trabajo de investigacion y evitar la dispersion. Es
decir, “a medida que seamos capaces de plantear nuestros argumentos de

manera formalizada y sistematizada a través de modelos, tendremos un nivel de
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abstraccion mas alto, y por tanto, también mayor capacidad de introspeccion”
(Loria, 2007, 31).

211 Evidencia empiricay dinamica de crecimiento sectorial

2.1.1.1 Anélisis de los datos
Uno de los grandes problemas que enfrenta cualquier investigador a la hora de
realizar la estimaciéon de su modelo es que los datos® existentes no siempre
coinciden con los objetivos del trabajo. Esto tiende a dificultar la estimacion de un
modelo econométrico. Para nuestro caso, los datos utilizados en este apartado
son proporcionados por el Banco Mundial (BM, 2010), la Organizacion
Internacional del Trabajo (OIT), Organizacion Mundial de Comercio (OMC),
Comisiébn Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL) e instituciones
gubernamentales de Chile, China, India y México (la pagina web se podra
encontrar en la bibliografia de esta investigacion).

Antes de comenzar puntualizaremos los siguientes aspectos: México comenzo
las reformas en la mitad de la década de los ochenta, China y Chile las
emprendieron desde la década de los setenta, mientras que India lo hizo hasta la
de los noventa. Con base en este criterio y de la disponibilidad de los datos, que
es la principal limitante, algunas estimaciones se realizaron para 1970-2008
mientras que otras se hicieron para 1980-2008. Desde el punto de vista
macroecondémico y de los cambios comenzados en la década de los ochenta, lo
mas conveniente hubiera sido trabajarlo desde los afios ochenta; empero, desde
la perspectiva econométrica, entre mas observaciones se tenga en el modelo,
existe una mayor eficiencia (Enders, 1995, Griffiths et al, 1993). La justificacion de
trabajar los datos desde los setenta estriba en que en ese periodo los gobiernos
apoyaron el desarrollo de un sector especifico; en México fue el manufacturero al
igual que en China e India, en Chile fue el sector primario. De esta forma, con el
cambio del modelo de crecimiento, se supone que dichos sectores serian los

grandes exportadores, por lo cual consolidarian su crecimiento. Es de destacarse

L El principal problema enfrentado en esta investigacion ha sido la recoleccion de la informacion, y su
tratamiento para homogeinizarlos. Cabe aclarar que la estimacion del modelo se hace con base en la
disponibilidad de los datos por lo que los periodos tienden a cambiar en alguno de ellas.
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que el apoyo continu6 después del cambio del modelo de crecimiento aunque no
para nuestro pais.

El principal propdsito es demostrar si en el periodo analizado, el sector
manufacturero se ha consolidado como el motor de crecimiento de estos paises,
porque el desarrollo de un sector no se hace en unos cuantos afos sino que se
necesita de muchas décadas para lograrlo. Esto es, para consolidar un sector se

necesita la participacion tanto gubernamental como de la iniciativa privada.

2.1.1.2 Estimacion de la primera ley de Kaldor.
Diversos estudios (Ocegueda, 2003; Loria, 2009; Dussel, 2000; CEPAL, 2000,
2008; Thirlwall, 2003; entre otros) han analizado el crecimiento endégeno de la
economia mexicana, unos han calculado la elasticidad precio de las exportaciones
e importaciones, otros han probado sélo la primera ley. Por ejemplo, Loria (2009)
argumenta que la trayectoria de crecimiento de la economia mexicana ha sido
lenta debido a la terciarizacion econémica porque el sector servicios ha adquirido
mayor importancia en el crecimiento del PIB; mientras que Dussel (2000)
menciona que la generacion de condiciones endbégenas en un pais implica el
fomento del capital humano, la inversion en educacion y el desarrollo tecnologico,
pero también involucra desarrollar instituciones y la creacion de ventajas
comparativas y absolutas en la economia, lo que el autor denomina crear
condiciones de endogeneidad territorial, enfocando el estudio al desarrollo
industrial. Thirlwall (2003) considera que los paises que crecen de forma rapida
tienden a ser aquellos en donde la industria manufacturera presenta las mas
elevadas tasas de crecimiento por las exportaciones que este sector realiza.
Mientras que Villarreal et al (2001) considera que el manejo adecuado de las
politicas macroecondmicas deben reforzarse con politicas microecondmicas, ya
que de nada sirve si una de ellas no se desarrolla y se aplican; un mal manejo de
las politicas macroeconémicas, como una apreciacion cambiaria conduce a la
pérdida de competitividad en los sectores exportadores, lo cual puede llevar a la
quiebra de empresas con efectos irreversibles por la pérdida de posicionamiento

de mercado y capital financiero, humano e incluso tecnolégico en empresas que
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son competitivas en lo microeconémico. Lo que compromete mas el desarrollo del

sector industrial exportador.

La estimacién se realizé por minimos cuadrados ordinarios (MCO) en virtud de

gue todas nuestras variables son | (0) (ver cuadro Aldel Anexo A), por lo que “la

cuestion acerca de la cointegracion no tiene sentido” (Charemza y Deadman,

1999, 26).
Cuadro 2.1
Estimacion de la primera ley de Kaldor (1970-2008)

Chile China

Yt Ynm Yi Ynm
Constante (t)  -2.162(-2.601) -3.552 (-2.760) 2.610(5.042) 3.191(4.908)
Y 0.569(15.608) 0.453(9.415) 0.497(13.449) 0.364(7.838)
Dum 5.316(5.966) 7.479(5.584) 2.546(5.098) 3.195(5.094)

(1983=1) (1983=1) (1982-84=1) (1982-84=1)
R2 0.89 0.77 0.85 0.71
DW 2.19 1.809 1.8 1.51
J-B 0.302(0.859) 0.636(0.727) 1.678(0.431) 2.516(0.284)
LM(4) 0.753 0.83 0.2 0.542
ARCH(4) 0.891 0.552 0.649 0.51
White (n.c) 0.502 0.745 0.415 0.941
White (c) 0.638 0.964 0.677 0.857
Ramsey 0.846 0.684 0.488 0.188

India México

Constante ( t)

Ym
Dum

R2

DW

J-B

LM(4)
ARCH(4)
White (n.c)
White (c)
Ramsey

6.042(4.830)
0.378(3.940)
3.325(2.907),
(1991=1)
0.42

2.14
3.511(0.172)
0.818

0.441

0.27

0.031

0.154

6.314(4.604)
0.336(2.985)
3.415(2.547)
(1991=1)
0.28

2.2
1.429(0.489)
0.859

0.375

0.291

0.04

0.275

1.489(5.434)
0.713(15.900)
-2.829(-5.104) (1982=1)
(1982,1995=1)
0.88

1.296
4.927(0.085)
0.152

0.203

0.741

0.824

0.23

1.790(5.431)
0.656(12.157)

-3.373(-5.061)
(1982,1995=1)

0.82

1.294
4.480(0.106)

0.157

0.197

0.736

0.829

0.236

Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial (2010).

La estimacion de la primera ley de Kaldor que se encuentra en el cuadro 2.1 arroja

resultados muy relevantes para nuestro analisis:
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a) Encontramos tanto en el planteamiento original* como modificado® que el
crecimiento del sector manufacturero ha determinado la trayectoria de
crecimiento de Chile y China de manera positiva al mostrar un parametro
de 0.56 y 0. 49 respectivamente, lo cual es ligeramente mayor que en la
estimacion modificada (0.45 y 0.36). Las pruebas estadisticas que se
realizaron al modelo son estadisticamente significativas. La incorporacion
de la variable dicotoma (Dummies) para estos dos paises eliminé los
problemas de normalidad y cambio estructural.

b) Lo que nos muestra las dummies para Chile y para China es que existe
una elevacion del crecimiento a partir de 1983 de 3.154 para el primero, y
a partir de 1982-84 que fue de 6.385 para el segundo pais debido a las
politicas realizadas al interior de cada una de ellas.

c) En la economia mexicana, aun cuando el coeficiente es mayor (0.713)
gue el obtenido para Chile, China e India no puede aceptarse en un
sentido estadistico que el sector manufacturero haya influido en el
crecimiento del pais en el periodo 1970-2008 debido a problemas de
autocorrelacion serial de primer orden y que tienden a persistir en la
ecuacion modificada.

d) De la misma forma, en la economia hindu (el coeficiente es de 0.378,
menor al de todas las economias aqui analizadas) tampoco puede
aceptarse la hipétesis poskeynesiana de que el sector manufacturero ha
determinado el crecimiento de este pais porque encontramos problemas
de heteroscedasticidad y un ajuste muy pobre que no fue posible corregir
con la inclusion de las variables dicétomas.

e) El hecho de que en India y Meéxico encontremos problemas de
heteroscedasticidad y autocorrelacion son indicios de que faltan

2 Y1 =g T Ym g periodo de estimacion es de 1970-2008 para todas las ecuaciones y paises.

% Sin embargo, esta idea tiene el problema de que y, est4 contenido en Yr ; lo cual implica que la
correlacion entre ambas variables puede resultar espuria (Kaldor, 1966 y Ocegueda, 2003) por lo que es
necesario modificar la expresién original de la siguiente manera:

Y \m = a, + a,;¥Ypu

donde Ynm es la tasa de crecimiento de la actividad no manufacturera.

53



elementos que sustentarian el crecimiento de sus economias; es decir,
gue el crecimiento del sector manufacturero no es suficiente para generar
el crecimiento en estos paises.

f) Si estos resultados los comparamos con la literatura disponible para la
economia mexicana, dos trabajos reportan resultados similares a los
nuestros sobre la primera ley. Loria® (2009) reporta un coeficiente de
(0.692) para México y de (0.597) para Chile, mientras que Andrés (2007)
reporta resultados similares para la economia mexicana. Kaldor’
encontro un coeficiente de (0.614) en la inferencia que hizo para el Reino
Unido. Estos autores, al igual que en nuestro trabajo reportan que el
sector manufacturero no ha determinado el crecimiento en México como
si lo hace en Chile.

g) En nuestra estimacion encontramos un mayor impacto del crecimiento
manufacturero en la produccion total de Chile que en China. Por ende
podemos afirmar que existe suficiente evidencia de que en Chile y China
el sector manufacturero influye en el crecimiento, lo que no se puede
afirmar para México e India.

A pesar de que el sector manufacturero determina el crecimiento en Chile y China
(pero no en India y México), no implica en ningln modo que este mecanismo sea

el principal impulsor de crecimiento de estas economias. Para que sea

*\Versién modificada por Loria (2008) y Andrés (2007). Los autores de forma independiente encontraron que
el sector servicios es el que tiende a determinar en una mayor proporcion el crecimiento del PIB. Los
resultados obtenidos por Loria son:

yt = 0,669 + 0,260*ymt + 0,748*yst — 0,791*DUMMEX

t (2,010) (15,201)  (30,226) (-2,516)
R2 = 0.993; DW = 2.231; J-B = 1.708 (0.425); LM (4) = 0.117; ARCH (4) = 0.791; White (n.c.) = 0.374;
White (c.) = 0.394; Ramsey (4) = 0.444. No se detectd cambio estructural.
Mientras que Andrés reporta resultados similares al de Loria
yt = 0.006 + 0.714ys+0.262ym — 0.007*DUM4R2 = 0.995; DW = 2.33 J.B = 1.09(0.57): LM(1)=0.126;
LM(2)=0.106; LM(3)=0.08:ARCH(1)=0.051; ARCH(2)=0.07; ARCH(3)=0.08; ARCH (4)=0.126:
WHITE(n.c)=0.51; WHITE (c)=0.136; RESET (1)=0.07; RESET (2)=0.19. DUM=0 1980
® Este autor encontrd los siguientes resultados y,=1.153+0.614ym, R®> = 0.959, donde la contribucién al
crecimiento nacional de la industria manufacturera era superior al resto de los sectores (0.614). Kaldor
consider6 que se podia conocer la tasa de crecimiento de un pais -en este caso de Inglaterra- si se conocia la
tasa de crecimiento del sector lider de la economia, de forma especifica, la industria manufacturera. Esto era
aplicable siempre y cuando éste sector presente altas tasas de crecimiento que el resto de los sectores (Véase
Kaldor, 1884,10).
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considerado como el pivote del crecimiento del pais, el sector debe mostrar mayor
dinamismo, economias dinamicas de escala y elevada productividad.

En el cuadro 2.2 mostramos el crecimiento promedio de los paises y de los
sectores. Podemos observar que el crecimiento promedio de los paises de 1970-
2008 ha sido mas elevado en China (10.49%), le sigue India con 5.5%. las
menores tasas se observan en Chile y México (2.7 y 3.5% respectivamente). Debe
subrayarse que si comparamos el crecimiento promedio de México con el de
China estamos hablando de casi 7 puntos porcentuales de diferencia. El
dinamismo de Chile es inferior al de México. Esto es muy importante desde la
perspectiva poskeynesiana. El hecho de que el dinamismo de China sea superior
al de México significa que aquél puede incorporar mas rapido factores productivos
modernos que México y seria una de las causas del por qué nuestro pais ha sido
desplazado del mercado estadounidense como segundo proveedor.

Cuadro 2.1
Tasa de crecimiento promedio sectorial, 1970-2008
1970-2008 Chile China India México
PIB 4.19 8.71 5.11 3.53
Manufactura 2.74 10.49 5.53 3.51
Servicios 4.34 11.00 6.58 3.78
Agricultura 3.75 3.93 2.58 2.04

Fuente: Elaboracidn propia con datos del Banco Mundial, 2010

2.1.1.3 Evidencia empirica de la segunda ley de Kaldor
No es suficiente que el sector mantenga una mayor participacion en la
determinacion del PIB y muestre una mayor tasa de crecimiento, sino que debe
presentar rendimientos crecientes a escala; es decir, que la tasa de crecimiento
del sector también eleve la productividad del trabajo de forma positiva dentro del

mismo sector, y esto es lo que precisamente plantea la segunda ley de Kaldor-

Verdoorn.
Cuadro 2.3
Estimacion de la segunda ley de Kaldor®
Endoégena (gn) Chile (1976-2008) India(1976-2006) México(1971-2008)
Constante ( t) -1.648(-2.665) -(548(-0.889) 1.156(1.013)

® El modelo estimado es @, = &, + & Yy
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' 0.268 (3.034) 0.908(11.256) 0.456(2.445)

Dum 7.756(3.758) 4.726(5.080) -7.994(-3.231)
(1982, 1995=1) (2001-2005=1) (183,86,95=1)

R2 0.34 0.85 0.53

DW 1.915 1.383 1.730

J-B 10.542(0.005) 0.682(0.710) 1.685(0.430)

LM(4) 0.521 0.192 0.323

ARCH(4) 0.821 0.307 0.926

White (n.c) 0.670 0.594 0.009

White (c) 0.616 0.788 0.054

Ramsey 0.511 0.100 0.017

Fuente: Elaboracién propia con datos del Banco Mundial (2010) y Organizacion Internacional del
Trabajo (OIT).

La estimacion de esta ley se encuentra en el cuadro 2.3 y destacamos los
siguientes resultados:

I. Encontramos rendimientos crecientes a escala en el sector manufacturero
hindd, ya que el coeficiente es igual a 0.908 en comparaciéon con el
coeficiente obtenido para Chile de 0.268 y de México (0.456). Autores
como Ocegueda, Thirlwall, McCombie y Thirlwall, entre otros,
encontraron que este coeficiente deberia girar en torno a 0.5 para
determinar la existencia de rendimientos crecientes a escala, esto se
debe, en palabras de McCombie’ (2010) “debido a que entre mayor sea
la proporcion del coeficiente, mayor sera la influencia del sector en la
productividad”.

ii. Con el valor del coeficiente tenemos suficientes elementos para afirmar que
en Chile, el sector manufacturero no posee rendimientos crecientes a
escala, ademas de que se observa un bajo ajuste en el modelo, lo que
implicaria que el crecimiento del sector no seria suficiente para elevar la
productividad en la misma division.

iii. A pesar de que el sector manufacturero representa una mayor participacion
en la produccion en Chile, no encontramos evidencia de economias
dindmicas de escala como sucede en India, donde el sector no es el que

mantiene una mayor participacion en la produccion.

" En un curso que impartié en el IPN en agosto del 2010
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iv. Para la economia hindld, a pesar de que la evidencia empirica muestra
rendimientos crecientes en el sector manufacturero, el sector mas
dindmico es el de servicios, este dinamismo genera un elevado
crecimiento en la productividad del trabajo, lo cual lo vuelve mucho mas
competitivo.

v. Esto no sucede para la economia mexicana porque a pesar de que el
coeficiente es cercano a 0.5 (0.456) no existe suficiente evidencia
estadistica para afirmar la existencia de economias dindmicas de escala
en el sector manufacturero, de ahi que podria pensarse que el
crecimiento del sector no se traduce en ningin modo en el crecimiento
de la productividad del mismo sector, por ende de la competitividad.
Respecto a la economia china, no encontramos datos confiables para
realizar la inferencia en el sector.

En suma, podemos afirmar que la Unica evidencia empirica presente en la
estimacion de la segunda ley de Kaldor es que en India, el crecimiento del sector
manufacturero tiende a incrementar la tasa de crecimiento de la productividad por
lo que este pais se vuelve mucho mas competitivo que en Chile o México, donde
no existen rendimientos crecientes en el sector, empero, el crecimiento del sector
manufacturero no genera el aumento de la produccion, como se mostro en la

primera ley.

2.1.1.3.1 Productividad media del trabajo
Como la tasa de crecimiento de la productividad es el eje medular de la
endogenizacion del crecimiento en el andlisis poskeynesiano, en el cuadro 2.4 la
mostramos en los paises que analizamos en este trabajo.

Se puede observar una productividad mas elevada en China (6.34%), le sigue
Chile (2.32), en tercer lugar encontramos a la India y en ultimo encontramos a
nuestro pais. La productividad del trabajo es de suma importancia ya que su
crecimiento permite obtener mayores beneficios del mercado internacional. El bajo
crecimiento observado en esta variable tiende a limitar las exportaciones de

nuestro pais de ahi que los bienes exportados por México sean desplazados del
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mercado internacional por productos chinos o incluso chilenos. Asi, a pesar de que
la economia mexicana, al igual que estos paises ha enfocado su crecimiento en
las exportaciones, México no puede competir a escala internacional debido a que
existen otros paises mas competitivos. Entonces, ahi se encuentra otra de las
claves del lento crecimiento de la economia mexicana, causa fundamental de que
nuestras exportaciones hayan sido desplazados por China en el mercado
estadounidense y esto influye finalmente en la produccién de la economia y
compromete cada vez mas su desempefio de largo plazo.

La estimacion de esta ley se encuentra en el cuadro 2.3 y destacamos los

siguientes resultados:

vi. Encontramos rendimientos crecientes a escala en el sector manufacturero
hindi ya que el coeficiente es igual a 0.908 en comparacion con el
coeficiente obtenido para Chile de 0.268 y de México (0.456). Autores
como Ocegueda, Thirlwall, McCombie y Thirlwall, entre otros,
encontraron que este coeficiente deberia girar en torno a 0.5 para
determinar la existencia de rendimientos crecientes a escala, esto se
debe, en palabras de McCombie® (2010) “debido a que entre mayor sea
la proporcion del coeficiente, mayor sera la influencia del sector en la
productividad”.

vii. Con el valor del coeficiente tenemos suficientes elementos para afirmar que
en Chile, el sector manufacturero no posee rendimientos crecientes a
escala, ademas de que se observa un bajo ajuste en el modelo lo que
implicaria que el crecimiento del sector manufacturero no es suficiente
para elevar la productividad en el mismo sector.

viii. A pesar de gue el sector manufacturero representa una mayor participacion
en la produccion en Chile, no encontramos evidencia de economias
dinamicas de escala como sucede en India, donde este sector no es el
gue mantiene una mayor participacion en la produccion hindu.

ix. Para la economia hindl, a pesar de que la evidencia empirica muestra

rendimientos crecientes en el sector manufacturero, el sector mas

8 En un curso que imparti6 en el IPN en agosto del 2010
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dinamico es el de servicios, este dinamismo genera un elevado
crecimiento en la productividad del trabajo, lo cual lo vuelve mucho mas
competitivo.

X. Esto no sucede para la economia mexicana porque a pesar de que el
coeficiente es cercano a 0.5 (0.456) no existe suficiente evidencia
estadistica para afirmar la existencia de economias dinamicas de escala
en el sector manufacturero, de ahi que podria pensarse que el
crecimiento del sector no se traduce en ningin modo en el crecimiento
de la productividad del mismo sector, por ende de la competitividad. Con
respecto a la economia china, no encontramos datos confiables para
realizar la inferencia en el sector.

En suma, podemos afirmar que la Unica evidencia empirica presente en la
estimacion de la segunda ley de Kaldor es que en India, el crecimiento del sector
manufacturero tiende a incrementar la tasa de crecimiento de la productividad por
lo que este pais se vuelve mucho mas competitivo que en Chile o México donde
no existen rendimientos crecientes en el sector, empero, el crecimiento del sector
manufacturero no genera el crecimiento de la produccién de este pais como se

mostro en la primera ley.

Cuadro 2.4

TASA DE CRECIMIENTO PROMEDIO DE LA PRODUCTIVIDAD DEL TRABAJO
Afos CHILE CHINA INDIA MEXICO
1980-1985 -0.25 6.35 2.83 -1.45
1985-1990 2.86 4.47 3.64 -1.59
1990-1995 5.44 8.77 2.98 -1.50
1995-2000 2.94 6.17 3.24 2.41
2000-2008 2.32 6.34 0.99 0.83

Fuente: Elaboracién propia con datos del Banco Mundial, BM. (2010) y la Organizacion
Internacional del Trabajo, OIT (diversos afios).

Esto es un primer indicio de que el motor de crecimiento de México es demasiado
débil como para elevar la productividad media del trabajo en la economia y a
pesar de que existe un sector exportador, el beneficio no es generalizado. Sosa
(2004) menciona que existe una estructura productiva dual, un sector dinamico

generador de divisas y otro que no lo genera pero que los consume, lo que tiende
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a comprimir cada vez mas el crecimiento del pais, idea que estudiaremos mas
adelante.

Ahora, el siguiente paso sera conocer si el crecimiento del sector manufacturero
es capaz de incrementar la productividad en el resto de los sectores productivos
como lo predice la teoria poskeynesiana porque esto mostrara suficiente evidencia
de la existencia de rendimientos crecientes en el sector y, se pueda afirmar de que
el crecimiento se ha endogenizado. El hecho de que el crecimiento del sector
manufacturero influya en el crecimiento de la productividad del trabajo en los
demdas sectores productivos es posible por los encadenamientos productivos

existentes en el sector.

2.1.1.4 Estimacion de la tercera ley de Kaldor
Para probar la tercera hipotesis de Kaldor, en el cuadro 2.5 se presenta la

estimacion del modelo.

Cuadro 2.5
Estimacion de la tercera ley de Kaldor®

Endégena (g Chile (1976-2008) China(1978-2008) India(1976-2006)  México(1971-2008)
Constante () 0.209(0.535) -0.421(-0.219) 2.646(3.544) -0.344(-0.752)
Y 0.174(3.257) 1.054(6.478) 0.415(4.260) 0.361(4.683)
Dum 5.028(4.846) 11.106(5.198) 7.188(5.134) -10.431(-6.734)

1982, 1995, 2000=1 1993-96=1 2001-2005=1 1982,2001=1
R2 0.46 0.77 0.61 0.74
DW 2.54 1.68 1.399 1.63
J-B 6.752(0.034) 0.267(0.874) 1.601(0.499) 3.427(0.180)
LM(4) 0.313 0.949 0.179 0.709
ARCH(4) 0.975 0.675 0.261 0.543
White (n.c) 0.879 0.346 0.382 0
White (c) 0.701 0.183 0.657 0.001
Ramsey 0.171 0.452 0.096 0.534

Fuente: Elaboracién propia con datos del Banco Mundial (2010) y OIT.
Encontramos que a pesar de que el crecimiento del sector manufacturero

determina el crecimiento de la productividad del trabajo en Chile (de
aproximadamente 0.17 unidades ante un cambio unitario en el crecimiento del
sector), no es suficiente para afirmar que el crecimiento de este sector ha influido

en mayor proporcion en el crecimiento de la productividad porque este coeficiente

® El modelo estimado es g = @, + .Y,
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es muy bajo. En China, el coeficiente encontrado es de 1.05 lo que muestra
evidencia sélida de que el crecimiento del sector genera un efecto de empuje en
los demas sectores y lo vuelve mas competitivo. Para el caso de la economia
hindi observamos que no existen rendimientos crecientes a escala; es decir, a
pesar de que el crecimiento del sector manufacturero hace crecer la productividad
al interior del sector no es capaz de arrastrar a los demas sectores en una mayor
proporcion porque el coeficiente es de 0.415; lo mismo se observa para la
economia mexicana, donde ademas encontramos problemas de
heteroscedasticidad.

La diferencia entre el crecimiento de la productividad del trabajo entre Chile y
China es de casi 0.9 lo que implica que a medida que el sector manufacturero

crece en China, tiene un mayor impacto en la productividad global que en Chile.

2.1.1.5 El sector servicios en la India: un caso especial.

En el apartado anterior encontramos que existe un mayor dinamismo en el sector
servicios y no en el manufacturero hindd, sumado a ello, se observa un ajuste muy
pobre en la estimacién de las tres leyes de Kaldor cuando usamos como variable
exdgena a la tasa de crecimiento del sector manufacturero. Dado el dinamismo
mostrado por el sector servicios, podria pensarse entonces que este sector es el
que contribuye mucho mas en el crecimiento del pais y no el sector
manufacturero.

Es importante destacar que la teoria neoestructuralista considera que la
innovacion puede darse también en el sector servicios y con ello se rompe el
esquema sectorial del andlisis estructuralista y poskeynesiano como discutimos en
el capitulo anterior. Entonces podemos afirmar que mientras existan economias
dinamicas de escala, encadenamientos productivos sélidos, elevada productividad
y competitividad en un sector, éste puede considerarse como el pivote del

crecimiento nacional.
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En el cuadro 2.6 encontramos la evidencia empirica para India*®. Podemos
observar que desde la perspectiva econométrica el modelo es robusto.
Encontramos que el sector servicios es el que determina el crecimiento de la
economia porque el coeficiente es mayor que en la industria manufacturera (0.71y
0.378 respectivamente). Ademéas de que se observa un mayor ajuste que en la

estimacion anterior.

Cuadro 2.6
India: Estimacion de las leyes de Kaldor

primera ley segunda ley tercera ley
1970-2006 Vi Yns gs gt
Constante ( t) 7.78(3.627)  5.950(4.834) -2.95(4.210) -1.30(3.792)
Ys 0.71(4.126)  0.670(7.964) 1.18(11.937) 0.87(3.792)
Dum 8.50(3.958)  6.310(4.663) 1.87(3.078) 3.94(2.472)

(1980=1) (1991=1) (1991,1993=1) (1991,1993=1)
R2 0.57 0.32 0.86 0.54
DW 2.43 2.43 1.78 2.9
J-B 1.0(0.610) 0.96(0.620) 2.95(0.610) 1.69(0.430)
LM(4) 0.23 0.647 0.08 0.638
ARCH(4) 0.248 0.976 0.179 0.556
White (n.c) 0.197 0.247 0.222 0.808
White (c) 0.179 0.394 0.121 0.808
Ramsey 0.37 0.16 0.446 0.376

Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Mundial (2010) y Organizacion Internacional del Trabajo (OIT).

Lo que encontramos es que en India, el sector servicios tiende a explicar el
crecimiento tanto del PIB total (segunda columna) como del PIB no servicios
(tercera columna). Vemos que este sector presenta economias dinamicas de
escala dado que el coeficiente Verdoorn es de 1.18 y de 0.87 en la tercera ley. El
modelo es estadisticamente significativo, pasa todas las pruebas de significancia
y, por ende, podemos afirmar que el sector servicios se comporta como el motor
de crecimiento en este pais. Es un punto interesante de discusion teérica y es lo
gue Kaldor analizé que podria suceder en las economias y, los neoestructuralistas
retoman en su andlisis.

2.2 Las politicas como causas fundamentales del crecimiento diferencial

en México, Chile, China e India.

10 Es importante destacar que también se hizo la estimacién para Chile, pero no existe evidencia economias
dinamicas de escala en este sector como tampoco en el sector manufacturero, sector dinamico y exportador de
este pais.
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Es importante destacar que las politicas tienen un contexto especifico y obedecen
a ciertas circunstancias y problematicas en el tiempo (Rodrik, 2007). Por ello
destacaremos solo un namero limitado de generalizaciones aplicadas en estas
economias y sus efectos en el crecimiento. Este autor afirma que las politicas
econOmicas han estado sujetas a una moda pasajera que han tenido contextos
especificos sobre todo en paises no industrializados. Por ejemplo, en América
Latina prevalecié el periodo de sustitucion de importaciones durante la década de
los cincuenta y sesenta. Las reformas en este periodo giraron en torno a este tipo
de politica econdmica.

En la década de los ochenta comienza a configurarse una politica enfocada al
comercio exterior, lo que Williamson (1990) denominaria el “Consenso de

Washington” y que se puede apreciar en el cuadro 2.7.

Cuadro 2.7
Reglas del buen comportamiento para promover el crecimiento econémico
Consenso de Washington original Consenso aumentado
1 Disciplina fiscal 11 Buena gobernanza
2 Reorientacién del gasto publico 12 Anticorrupcién
3 Reformas fiscales 13 Flexibilidad del mercado laboral
4 Liberalizacién financiera 14 Adhesion a las disciplinas de la OMC
Adhesidn a los codigos de estdndares
5 Tipo de cambio competitivo 15 Financieras internacionales
6 Liberalizacién comercial 16 Prudente apertura en la cuenta de capital
17 No intermediacién del régimen del tipo
7 AperturaalalED de cambio
8 Privatizacién 18 Autonomia del banco central
9 Desregulacion 19 Seguridad social
10 Derechos de propiedad 20 Reduccién de la pobreza

Fuente: Rodrik, (2007, 27)

En el consenso fueron implementadas ciertas reglas o recetas que las economias
latinoamericanas deberian de seguir y entre las que encontramos: disciplina fiscal,
reorientacion del gasto publico, reformas impositivas, liberalizacién financiera,
control del tipo de cambio, liberalizacion comercial, apertura a la IED,
privatizaciones y desregulacion. A fines de los noventa esta lista aumenté y fue
predominante tanto en las corporaciones multinacionales como en las politicas

econdémicas emprendidas para atraer a estas empresas y se incluyeron los
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derechos de propiedad, buena gobernanza, anticorrupcion, mercado de trabajo
flexible, apertura a la OMC, adhesion a los estandares internacionales y
financieras, control de la inflacion, entre otras.

Bajo esas circunstancias, las reformas estructurales han dado paso a dos
modelos claramente diferenciados en las economias mexicana y chilena, uno
basado en el procesamiento de recursos naturales muy intensivo en el uso de
capital y escasamente generador de empleo, y el otro basado esencialmente en la
importacion de partes y componentes intermedios para ser montados localmente a
partir de una mano de obra no calificada de muy bajo costo. En este caso, toda la
tecnologia de disefio de productos asi como las rutinas de organizacion de la
produccion, la logistica de abastecimiento justo a tiempo de partes y piezas para la
tarea de ensamble, viene rigurosamente del exterior y tiene escaso contacto con la
ingenieria nacional (Katz, 2002).

Si analizamos a la economia chilena encontramos que el gobierno no dej6 de
intervenir dentro de la actividad productiva. “Ciertamente no hubo aqui politicas
industriales como lo fue en el periodo en que predomind la estrategia sustitutiva de
importaciones, pero fue un Estado que realiz6 profundas transformaciones
institucionales y regulatorias, incentivos tributarios, subsidios a determinados
sectores productivos y a determinados agentes. Se trata de un “dirigismo” peculiar,
porque a partir de su discurso parece no seleccionar ni discriminar, pero en los
hechos discrimina. Fue un Estado que usoé el gran depdsito de activos que tenia a
Su cargo, para construir una nueva generacion de grupos econémicos y empresas
que se transformaron en los agentes dinamicos del nuevo patrén de acumulacion”
(Moguillansky, 1999,16).

En Chile; “se desarroll6 un modelo con un Estado que, a partir de un
determinado momento, adoptdé una politica activa y no neutral, optando por los
senderos que deberia seguir el crecimiento de la economia, orientando los
estimulos para la inversibn hacia determinados agentes y en determinadas
direcciones” (Ibidem, 1999,13).

Asi, Chile siendo pionero en las reformas econémicas y estructurales ha sido

diferente respecto a la estrategia de insercion internacional; primero porque ha
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sabido diversificar sus exportaciones — lo cual analizaremos en el capitulo cuatro —
segundo porque el gobierno ha promocionado e incentivado a las empresas
exportadoras y, tercero, ha desarrollado un sector estratégico como el primario, el
cual ha sido el parteaguas para el establecimiento de empresas nacionales e
internacionales en el pais. Es decir, a diferencia de México que no tiene un modelo
de industria de enclave, Chile posee un modelo con alto grado de
encadenamientos domeésticos y de arrastre de industrias asociadas con
proveedoras de servicios diferenciadas referentes a la absorcion ocupacional. En
tanto que las industrias de magquila instaladas en México han absorbido una
enorme cantidad de gente que no generan los encadenamientos productivos y
tampoco el valor agregado, las industrias procesadoras de recursos naturales
demandan muy poca gente en la fase industrial y son, por el contrario, fuertemente
intensivos en escala y uso de capital como sucede en Chile (lbid., 2002).

En Chile, la apertura comercial no implicé bajo ningin modo dejar que las libres
fuerzas del mercado encargarse de la industrializacion y crecimiento econémico.
El gobierno chileno mediante la creacién de organismos gubernamentales ha
apoyado a las empresas para que exporten. De esta forma, la politica de
crecimiento ha dado lugar al establecimiento de agroindustrias las cuales son
grandes innovadoras y generadoras de valor agregado.

Para lograr consolidar al sector se incursionaron en nuevos proyectos, por
ejemplo, la creacidon de nuevas industrias como la explotacion comercial del
salmon, lo cual ha sido un éxito. La innovacion consistio, siguiendo a ProChile
(2008), en detectar como se podia desarrollar este sector por las condiciones
profesionales, mano de obra, clima, mares, lagos y de comprender que habia un
mercado mundial creciente. Segun el gobierno chileno (DIRECON, 2007), las
instituciones jugaron un papel fundamental para el avance. Fueron la institucion
publica y académica las encargadas de realizar el proyecto y posteriormente
consolidarlo. Ademas de la produccion del salmén, el desarrollo del sector
vitivinicola vendria a impulsar el crecimiento del sector industrial. La busqueda de
zonas especificas para la cepa es un claro ejemplo de la participacién del gobierno

en la economia. De ahi que su explotacion a escala industrial se haya hecho sentir
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en la estructura productiva, el mercado de trabajo y el capital humano de la zona.
Con ello Chile cambié su economia mixta mono-exportadora a una economia
abierta, basada en la explotacion de los recursos naturales. Al tradicional producto
de exportacion, el cobre, se agregaron la celulosa, la fruta y la harina de pescado.
Los nuevos cultivos, las plantaciones forestales y fruticolas cambiaron al sector
agricola. Para ello se tuvieron que modernizar los puertos y mejorar la red
caminera para colocar los productos en los mercados foraneos (Rytkdnen, 2004).
La deshidratacion de frutas para su exportacién ha sido una de las novedades en
la produccion chilena. Los productos de exportacidon requieren de empaque, para
ello se han instalado industrias especializadas en la elaboracion de las cajas de
los productos exportados que ha ayudado a la formacion de Clusters; por ejemplo,
las cajas de cartdn son de gran utilidad para empaquetar la produccién, pues en
Chile se han instalado empresas de este tipo que no solo distribuyen las cajas sino
que las fabrican, lo cual ha dado lugar a la construcciéon de encadenamientos
productivos.

Para el caso mexicano se aplicaron los lineamientos del Consenso de
Washington, mientras que en los paises asiaticos, las reformas fueron lideradas
basicamente por el Estado y no por las libres fuerzas del mercado como en
América Latina. Las politicas econdmicas han sido importantes para consolidar y
desarrollar ciertos sectores en la economia mexicana. La industria automotriz fue
producto de la sustitucién de importaciones porgue se vio beneficiada por el apoyo
gubernamental y méas tarde por los aranceles preferenciales en el marco del
TLCAN. De haberse seguido con estrategias enfocadas a consolidar al sector
manufacturero, hoy la economia mexicana seria una de las mas exitosas a nivel
internacional. La importancia de las politicas publicas se puede observar en la
economia chilena donde la cria del salmén surgié de la Fundacién Chile; el cultivo
de uvas es producto de actividades publicas de investigacion y desarrollo en la
década de los sesenta, y la silvicultura recibié subsidios en el pasado (Rodrik,
2005). Los sectores altamente competitivos y productivos de Chile fueron producto

del modelo de sustitucion de importaciones al igual que en la economia mexicana.
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La insercibn al comercio internacional de manera desigual trajo como
consecuencia la desarticulacion de las cadenas productivas, la cual ha agudizado
paulatinamente el déficit de la balanza comercial de la economia mexicana. Como
las exportaciones nacionales contienen un mayor grado de insumos importados,
sumado a que la tecnologia utilizada en el proceso productivo son importadas, las
politicas macroecondmicas como la estabilizacion de precios funcionan
adecuadamente para no generar desequilibrios en la produccion y en las
exportaciones; empero, estas acciones no pueden generar el crecimiento
econdmico por si solas, porque se requieren verdaderas politicas que estén
encaminadas a revertir el déficit de la balanza comercial. Para que ello sea
posible, no basta el control macroeconémico sobre la inflacion, el tipo de cambio y
los salarios bajos para lograr la competitividad, sino de politicas microeconémicas
para poder revertir este problema. De ahi que nuestro pais se enfrente a la
paradoja de la competitividad: a pesar de ser una de las economias mas abiertas
a nivel internacional, es una de las menos competitivas (Villarreal et al, 2001).

Por otro lado, el éxito econdmico de China se atribuye frecuentemente a sus
reformas econdmicas de corte gradual iniciadas desde la década de los setenta,
con objetivos definidos de largo alcance. En ese sentido; “El Estado ha jugado un
papel crucial en el desempefio de la actividad econdémica, pues funge como gestor
y controlador del proceso de apertura. Las reformas econdmicas chinas han
conducido a un capitalismo controlado por el Estado, también llamado por algunos
como socialismo del mercado” (Ibidem, 15). China aplic6 un cambio en su
estrategia de crecimiento, lo que en palabras de Deng Xiaping se concibié como
“cruzar el rio tentando las piedras”, para no caer en los excesos del pasado y de
querer transformar a la economia en unas cuantas décadas (Gonzalez, 2002).
Algo importante a destacar es que se buscOé un cambio econdémico continuo,
tomando en cuenta las condiciones materiales y humanas con los que cuenta el
pais -como el que Prebisch recomendaba para las economias latinoamericanas y
que analizamos en el primer apartado.

De acuerdo con Shirk (1996), China desarroll6 durante la primera etapa, que

comprende el periodo de 1949-1978, un modelo semejante al de la sustitucion de
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importaciones aplicado en la economia mexicana. La caracteristica de la
economia china fue que el Estado socialista fue el agente econémico principal
productor y planificador de la economia (Gonzalez, 2002). Las reformas paulatinas
fueron caracteristicas peculiares de la economia, entre estas reformas segun
Gonzalez (2002) podemos encontrar i) redefinicion del papel del Estado en la
economia, ii) adecuacion de la normatividad juridica y econdmica para propiciar el
cambio estructural, iii) transformacion de los derechos de propiedad: introduccion
de los derechos de contratos en la actividad econOmica: agricultura, industria,
comercio interior y exterior, y apertura hacia el exterior del territorio: creacion de
zonas economicas especiales (ZEE) y Zonas de Desarrollo Técnico Economica
(ZDTE), iv) liberalizacidbn comercial, v) introduccion y aceptacion de mecanismos
de mercado, vi) descentralizacién de la economia y reduccién de la planificacion y
vii) estimulo al sector privado. Todas y cada una de estas transformaciones han
tenido la caracteristica de aplicacion gradual, bajo la estricta vigilancia del Estado.
La entrada de empresas transnacionales ha permitido a los inversionistas
nacionales desarrollar ciertas capacidades, lo que no habrian podido realizar si no
se hubieran dado esas condiciones. Se puede entonces afirmar que las
preferencias, las estrategias y las politicas chinas han influido en lo que respecta
al tipo de industrias en que quieran especializarse, “autores como Qian destacan
que el desarrollo institucional, han sido cruciales para comprender el desarrollo de
China desde finales de la década de 1980. Rodrik sefiala que la fortaleza de China
ha radicado por apartarse de las recetas del Consenso de Washington. Politicas
de largo plazo, un significativo pragmatismo econdmico politico con énfasis en el
desarrollo tecnolégico y la investigacidon y desarrollo, asi como incentivos
agresivos en la politica comercial industrial, entre muchas otras, parecen ser
temas relevantes para comprender el desempefio socioeconémico de la RPC
(Republica Popular China)” (Dussel, 2007,131). Politicas que marcan la diferencia
en la senda de crecimiento de los paises.

No obstante, el hecho de que el sector manufacturero sea el motor de
crecimiento en China no es gratuito. El gobierno chino ha estimulado la industria

de alta tecnologia en varios frentes: por medio de politica fiscal, la creacién de
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parques cientificos e inversiones dinamicas de instituciones gubernamentales de
investigacion y desarrollo, los cuales cumplen mudaltiples funciones como:
exenciones tributarias, condiciones financieras favorables para quienes se
establecieran en los parques cientificos (Amsden, 2004). “El fomento industrial que
realiza el Estado no concluye al proporcionar una vision para el futuro. Sino ésta
ha de cuajar, el Estado tendr4 que otorgar una realidad institucional para su
consecucion. En realidad, el éxito o el fracaso del fomento empresarial privado
también depende fundamentalmente de la creacidbn de nuevos vehiculos
institucionales que contribuyan a que se realice dicha vision...” (Chang, 1996,184).
La ventaja que tiene la inversion privada al establecerse en China es el apoyo
gubernamental tanto en la produccién como en las exportaciones, y de esa forma
se garantiza la recuperacion de la inversion. “El desarrollo industrial en China fue
favorecida por politica impuesta en Beijing, asi como la impresionante inversion en
infraestructura nunca antes vista y el desarrollo de la capacidad industrial en
ciudades y provincias que compiten por atraer IED. Sin la IED, y particularmente
sin el capital en equipo y desarrollo de aprendizaje industrial traida a China por
corporaciones multinacionales, la situacion actual seria distinta. El grado de
industrializacion y crecimiento de las exportaciones ha sido impulsado no sélo por
la empresas chinas, sino por la participacion de compafias de Europa, Japon y
Estados Unidos” (Carrillo y Placencia, 2007, 211); esto muestra una divergencia
respecto a las politicas propuestas en el Consenso de Washington. Asi, “China
ofrece una ultima explicacion de por qué las politicas tienen un rol determinante.
Este pais ha recurrido en gran medida a la inversion directa, pero evidentemente
lo ha hecho en forma estratégica y a las empresas transnacionales que desean
instalarse en China se les exige asociarse con empresas nacionales. Actualmente
se reconoce que el éxito de las inversiones extranjeras directas en China se debe
a la colaboracion entre empresas nacionales, en su mayor la de propiedad estatal,
y empresas extranjeras” (Rodrik, 2005,7).

El establecimiento de industrias de alta tecnologia en China e India requiere de
capacidad empresarial, esto implica la creacibn de recursos humanos

especializados de los cuales depende la industria. Debido al flujo de trabajadores
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que existe entre una economia (lo que implica que si una empresa capacita a su
propia gente en sectores de alta tecnologia) el riesgo de que estas personas
abandonen la empresa es alta, por ende, si este costo lo absorbe el gobierno,
garantiza de alguna forma que estas empresas se estableceran en esas
economias. Por ello, el gobierno emprendi6é la tarea de formar especialistas
acorde al tipo de empresa que se tenia planeado atraer (Amsden, 2004).

Por ejemplo, el Instituto de Tecnologia Industrial (ITRI) de Taiwan emprendi6
proyectos clave de tecnologia para impulsar a las industrial esenciales, entre las
cuales encontramos los semiconductores y la de componentes personales; fue asi
como los derivados de estas industrias se convirtieron en las principales empresas
de circuitos cerrados. Ademas esta institucion participd activamente en proyectos
para explorar los campos principales en que se creia que el sector privado tendria
posibilidades lucrativas de inversion futura. Puesta en marcha una industria, el
ITRI iniciaba proyectos mas pequefios para sustituir los componentes clave. El
objetivo del gobierno taiwanés era crear oportunidades de crecimiento y valor
agregado locales, ademas de mejorar el nivel de la tecnologia local. Asi, el
gobierno aprobo la ley de desarrollo de componentes y productos criticos en 1992,
de los cuales seleccionaron 66 insumos para la sustituciéon de importaciones. La
escases de esos componentes importados fue un incentivo para que se
desarrollara de manera local (Ibid. 2004).

En Taiwan por ejemplo, los préstamos debian reembolsarse cuando se
concretaran las ventas totales. Los criterios que deberian cumplir las empresas
para optar por el subsidio gubernamental y como condicion para seguir recibiendo
los incentivos eran las siguientes: las empresas deberian ser capaces de disefar
productos para su fabricacion segun el plan estratégico empresarial; deberian
fabricar productos cuyo proceso y desarrollo todavia estuviera en evaluacion;
tenian que haber fabricado producto con potencial de desarrollo e innovacion;
tener experiencia en innovacion, en investigacion y desarrollo de alto nivel y un
departamento de investigacibn que cumpliera ciertas exigencias minimas de
tamafio; deberian haber aplicado procesos de fabricacion que requirieran

capacitacion en técnica avanzada, o bien inversiones considerables en actividad
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de investigacién y desarrollo; después de tres afios de comercializacién del
producto, un servicio, al menos el 50% del personal deberia estar compuesto por
técnicos de origen local; estas operaciones deberian contribuir significativamente a
la reconstruccion econdmica de Taiwan y a la defensa (lbid. 2004)

Una vez que se desarrollaba con éxito un producto que disfrutaba de promocién
fiscal, los derechos de propiedad intelectual se asignaban de la siguiente forma:

i. La propiedad se comparte en tres partes, en copropiedad con el
ministerio de economia y la empresa que habia desarrollado el
producto, ya que el gobierno habia cubierto el 50% del costo total del
desarrollo.

ii.  Siel ministerio deseaba vender una parte de sus derechos de propiedad
intelectual, la empresa que compartia el derecho tenia la opcion
prioritaria y

iii.  Sila empresa no llegaba a iniciar la produccion o la venta del producto
programado a los tres afios de finalizado el plan de desarrollo (por
motivos como la quiebra, estrategia de comercializacion o dificultades
de operacion) perderia no solo los derechos de propiedad intelectual
sino que tendria que restituir al gobierno en cuotas, el dinero invertido.

Lo que alguna vez hizo Taiwan, China esta reproduciendo, invita a empresas
privadas (sobre todo las de alta tecnologia) a participar en el proceso de
desarrollo. Para ello, se otorga asistencia para investigacion y desarrollo a las
empresas privadas que se dedican a idear nuevos productos.

Para que estas empresas puedan acceder a los subsidios, las empresas de los
sectores estratégicos deben comprometerse a gastar una cierta cantidad de sus
propios recursos en nuevas actividades de investigacion y desarrollo. Esa
proporcién depende del tamafio de la empresa. Mientras més grande sea, mayor
es la proporcion del apoyo gubernamental.

En suma, se puede entonces afirmar que el fuerte crecimiento de China se
debe principalmente al dinamismo de su sector manufacturero “la teoria parece
dar a las manufacturas un papel clave en la promocion del capital humano, la

innovacion y el crecimiento, al margen de la herencia y la geografia” (Moreira,

71



2006). La ventaja que tiene China para competir a escala internacional en la
produccion manufacturera es, en primer lugar, la abundancia de mano de obra
barata, cantidad de recursos naturales y el medio de transporte. Las regiones
chinas como Shangai se estan especializando en bienes intensivos en capital y en
trabajo.

Respecto a India, la reforma en este pais solo se hizo posible a partir de 1991
en tanto que en China el proceso comenzo a finales de la década de los setenta.
El replanteamiento de las politicas econdmicas de India y la necesidad de
reformas fueron planteadas en la década de los ochenta, con Rajiv Gandhi como
primer ministro. Con graves problemas estructurales por el excesivo gasto
gubernamental durante el periodo de sustitucion de importaciones sumado a
problemas internacionales como la guerra del Golfo y la desintegracién de la
URSS tendieron a acelerar la crisis econdmica de 1991. Con ello, se da fin a la
sustitucion de importaciones y se comienza una serie de reformas que harian
entrar al pais a una trayectoria de alto crecimiento econémico. Al igual que las
economias anteriores, este pais abre su mercado al comercio exterior y emprende
una serie de acciones como la privatizacion, apertura comercial entre otras.

En “India, en el marco de su desarrollo, ademas de compartir con China en el
segmento de mano de obra barata, de forma conjunta ha desplegado una politica
publica en las ultimas décadas, orientada al desarrollo de su sector servicios; de
tal manera que la parte importante de su éxito actual lo debe a este sector, en el
que ha incrementado su inversion en investigacion y desarrollo a casi 1% de su
PIB. Ademas, a la fecha cuenta con cinco instituciones de educacion superior
orientada exclusivamente a la tecnologia, ubicadas en 26 campus repartidos por
todo el pais; Indian Institute of Technology (5), Indian Institute of Management (6),
Indian Institute of Informatic Technology (9), Indian Institute of Fashion Technology
(4)” (Oropeza, 2007,184).

La politica de desarrollo tecnolégico hindd implementa proyectos de

manufactura de mano de obra intensiva en la agricultura, cadena textil, artesanias,

1 Sjguiendo a Chai, J. y Roy, K (2006), al menos China e India adoptaron el socialismo puro. En marzo de
1931 el congreso hind( tomé la solucion de que el Estado controlaria la industria, servicios, recursos
minerales, agua y otros medios de transportes.
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joyeria y productos de cuero desde principios de los noventa (lbidem). A pesar de
que este pais no ha superado el subdesarrollo, esto no le ha impedido incursionar
y especializarse en servicios de alta tecnologia. “el resultado puede apreciarse en
el hecho de que los sectores generadores de tecnologia representan el 80% de la
rentabilidad de sus exportaciones” (Ibid. 2007, 185). El pais cuenta con un registro
de 15 millones de profesionistas en el area de ingenieria en desarrollo de software
(Ibidem).

La politica, siguiendo a Suzigan y Furtado (2006, 84), “es esencialmente un
mecanismo de coordinacion de acciones estratégicas del gobierno y las empresas,
con miras al desarrollo de actividades inductoras de cambios tecnologicos o a la
solucion de problemas identificados por esos actores en el sector productivo de la
economia” la eleccion de las actividades que seran objeto de la politica industrial
es estratégica y debe ser fruto de la colaboracién entre gobiernos y empresas.
Esto es, las empresas saben reconocer las oportunidades, pero debido a la
incertidumbre existente en cuanto a la rentabilidad esperada y a la recuperacion
de la inversion, muchas veces no estan dispuestos a correr riesgos. El apoyo del
gobierno es fundamental y la politica industrial es la forma mas adecuada para
consolidar a éste como exportador potencial.

El movimiento en pro de nuevos objetivos depende en gran medida de la
definicion de una vision comun, compartida por los protagonistas del proceso
econdémico y sus interlocutores publicos. La construccién de este enfoque es
necesariamente progresiva y continua. Requiere entre otras cosas, una
colaboracion estrecha y el intercambio de informacion. Se trata de un proceso
paulatino, cuyo principal resultado es la cimentacién de un clima de confianza y
respeto mutuos (Suzigan y Furtado, 2006).

La politica industrial constituye un puente entre el presente y el futuro, entre las
estructuras y las instituciones existentes y aquello en proceso de constitucion y
desarrollo. Se entiende como politica industrial al “esfuerzo cooperativo de los
sectores publicos y privado para entender la naturaleza del cambio tecnoldgico y
anticipar sus probables efectos macroeconémicos” (Ibidem, 2006, 88).
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Ninguna industria con uso intensivo de conocimiento puede crecer sin el apoyo
sélido sistematico de ensefianza e investigacion y tipos distintos de capacitacion
especifica. Se deben establecer instituciones publicas coordinadoras y ejecutoras

y entidades que representen a las empresas y grupos involucrados en el proceso.

Resumen y conclusiones
En este apartado estudiamos si en Chile, China, India y México se validan las
leyes de Kaldor en el periodo 1970-2008. En la estimacion de la primera ley de
Kaldor encontramos que en Chile, el impacto del sector manufacturero en el
crecimiento del producto interno es mayor que en China; sin embargo, a pesar de
que este sector tiene una mayor influencia en el crecimiento del producto total
chileno no mantiene las economias dinamicas de escala, su crecimiento no
interviene en una mayor proporcion al crecimiento de la productividad del trabajo
como sucede en China. Segun la evidencia empirica, en China, el crecimiento de
este sector influye en el crecimiento de la productividad del trabajo tanto al interior
del mismo y en los demas sectores productivos. Entonces las tres leyes se
cumplen para la economia china y una sola ley para la economia chilena. Bajo
estas circunstancias se puede afirmar que el Unico pais que ha endogenizado su
crecimiento es China, en los demas paises no encontramos evidencia suficiente
para afirmar que el sector manufacturero sea el motor de crecimiento del pais.
Para el caso mexicano e hindd encontramos que el crecimiento del sector
manufacturero no es suficiente para influir en el crecimiento del producto total y de
la productividad del trabajo.

Sin embargo, es importante destacar que encontramos suficiente evidencia
empirica de que el crecimiento del sector servicios en India, a diferencia de su
sector manufacturero ha influido en el crecimiento de la produccién. Este sector
también influye en el crecimiento de la productividad del trabajo tanto del mismo
sector como en los demas. Esto marca una gran arista en la investigacion porque
las teorias poskeynesiana y estructuralista consideran como el motor de
crecimiento de un pais al sector manufacturero por las caracteristicas inherentes

discutidas en el capitulo uno. Sin embargo, lo que encontramos y demostramos en
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este trabajo es que el motor de crecimiento de un pais puede ser cualquier otro,
aunque el crecimiento serd mas acelerado si es liderado por el sector
manufacturero, como lo encontramos en China.

Es decir, en China, precisamente porque el sector manufacturero se comporta
como el lider del crecimiento del pais se ha observado las mas altas tasas de
crecimiento durante las ultimas décadas, y podriamos afirmar que se cumple la
hipétesis kaldoriana; lo que no encontramos para las economias hindd, chilena o
mexicana. En India, el sector servicios, segun lo muestra la evidencia empirica se
comporta como el lider del crecimiento y, es el segundo pais mas dindmico a nivel
internacional. Esto demuestra que el crecimiento del sector manufacturero es de
gran importancia para obtener un mayor crecimiento econémico. No es que los
demas sectores no sean importantes para determinar el crecimiento de un pais,
sino que el reto es mucho méas grande si se hace en otros grados diferentes al
manufacturero. Desarrollar un sector servicio lider en el ramo ha sido un desafio
para India. Lo mismo encontramos en la economia chilena, donde el reto ha
consistido en aprovechar las condiciones geogréficas, capital humano y de
recursos naturales para incursionar en nuevas areas productivas, para el caso
hindu, el pais se ha abocado a preparar mas capital humano que tenga vinculo
con el sector industrial. El reto enfrentado en ambos paises ha sido mucho mayor
porque eso implica incursionar en nuevas areas productivas, mayor innovacion,
mayor capacidad de introspeccion, etc. Que de lograrlo, los convierte en lideres en
el ramo como ha sucedido con India y Chile.

Los gobiernos de Chile, China e India incursionaron en nuevos proyectos y los
desarrollaron. Para lograr consolidar el crecimiento de un sector se necesitan
estrategias que sean impulsadas y lideradas por el gobierno. Una vez que estos
sectores se vayan desarrollando, entonces la iniciativa privada tiende a
consolidarlo, como lo hicieron en estos paises. A pesar de que el reto es mayor si
se quiere consolidar cualquier otro sector como el motor de crecimiento nacional,
lo que debe prevalecer son politicas congruentes para lograrlo.

Para el caso de la economia mexicana, a pesar de que el sector industrial es de

gran importancia, las politicas no lo han favorecido para consolidarlo como el
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mecanismo de crecimiento del pais. Bajo estas circunstancias ha sido desplazado
del mercado estadounidense como mostraremos en el capitulo cuatro por China,
que si ha sabido consolidar a este sector apoyado por las politicas publicas que
analizamos en este apartado.

Lo que mostramos en esta seccion es que existen diferentes formas de
intervenir en la economia. Mientras que unos lo han hecho financiando proyectos
para las exportaciones como es el caso chileno (realizando estudios de mercado
para la colocacién y produccién de productos nuevos ), otros lo han efectuado
apoyando directamente al desarrollo del sector con cofinanciamientos y/o
participando directamente en la esfera productiva como en China e India, donde
en el primero se financia a empresas que puedan desarrollar y detonar la
investigacion tecnoldgica, que tengan capacidad de exportacion; no asi para el
caso hindd, donde no existe discriminacion de la inversidn extranjera y no obedece
a fines especificos como en China. El caracter selectivo de las politicas publicas
ha marcado el éxito de estos paises. No se trata de intervenir como se hacia en el
pasado en México, sino se trata de hacer mas eficiente estas intervenciones. Que
tengan un mayor impacto para desarrollar y consolidar al sector en el cual se
tenga una ventaja inicial como lo predice la teoria neoestructuralista.

En suma, lo que podemos destacar de este apartado es que no existen recetas
Unicas para el desarrollo de un pais. Esto depende méas de la focalizacion,
selectividad y proyecto de cada uno. Los sectores son importantes en la medida
que tengan vinculo con los demas sectores productivos y mantengan economias
dinamicas de escala. Las buenas recetas provienen del interior de cada pais y de
la estructura productiva, en saber aprovechar precisamente las ventajas con las
gue se cuenten y, esto implica involucrar a todos los actores tanto privado,
educativo y publico para encontrar coincidencias en la trayectoria de crecimiento.

Dado los resultados de la evidencia empirica de este capitulo donde
encontramos que el sector manufacturero no ha liderado el crecimiento en México
en el periodo 1970-2008, el siguiente capitulo esta dedicado exclusivamente a
estudiar al sector manufacturero mexicano para conocer los problemas actuales y

sobre todo para encontrar la potencialidad productiva aun presente en el sector.
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CAPITULO III
LAS LEYES DE KALDOR DESDE LA PERSPECTIVA ESPACIAL EN MEXICO,
2003-2008

El principal objetivo de este capitulo es el de estudiar las principales ventajas y
desventajas que tiene el sector manufacturero en el conjunto de las entidades
federativas del pais para el periodo 2003-2008. Esto es, debido a la importancia
del sector manufacturero mexicano, en este apartado analizaremos la evolucién
reciente del sector y su dinamismo en las entidades, para ello, primero se
estimaran las leyes de Kaldor desde la perspectiva espacial y, asi determinar si el
sector manufacturero ha influido en el crecimiento del pais y de la productividad
del trabajo. La diferencia con la estimacién anterior es que en este apartado se
considerara el espacio en el cual se desarrolla el sector manufacturero. Sumado a
lo anterior, determinaremos los sectores y subsectores potenciales en las regiones
mas dindmicas de la region. Esto se hace con la finalidad de conocer los
problemas y potencialidades aun presentes en el sector.

El capitulo esta dividido de la siguiente forma; en la primera parte hacemos
éenfasis sobre la importancia y objetivos de la econometria espacial,
posteriormente estimamos las tres leyes de Kaldor desde la perspectiva espacial
y, por ultimo, estudiamos la evolucion de la industria manufacturera en las
entidades del pais para determinar las causas del lento crecimiento de la
economia mexicana. En algunos casos el estudio se realizara de forma agregada

y en otras a nivel de ramas del sector manufacturero.

3.1 Econometria espacial
En las dltimas décadas, la aplicacion de la econometria espacial se ha enfocado a
la modelacion regional. Esta técnica permite detectar si las economias estan
relacionadas de manera espacial. “La econometria espacial es una coleccién de
técnicas que tratan las peculiaridades creadas por el espacio dentro del analisis
estadistico de modelos regionales (Anselin, 1988%). Esta técnica analiza si la

distribucion de las variables es meramente aleatoria o responde a la senda de
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autocorrelacion o dependencia espacial. Una revisién detallada de esta técnica
comienza con los estudios pioneros de Cliff y Ord (1972, 1973), Paelinck y
Klaassen (1979), que pueden ser encontrados en Anselin (1988?%), Getis y Ord
(1992), Anselin y Florax (1995).

La presencia de la autocorrelacion espacial tiene importantes consecuencias
sobre el uso de la metodologia de Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO) que
pueden invalidarse si existe la dependencia espacial. En presencia de la
autocorrelacion espacial, el estimador de MCO es un estimador insesgado pero no
eficiente, por ende, puede presentarse problemas de heteroscedasticidad (Anselin
y Griffith, 1988). Entonces, si existe autocorrelacion espacial entre las entidades
federativas del pais, éste requiere ser analizado como un estudio de tipo regional.

Para detectar la presencia de la autocorrelaciéon® espacial o dependencia
espacial se hace uso del indice de Moran (planteado por Moran y Geary en la
década de los cincuenta). Para calcular este estadistico, se hace necesaria la
especificacion de la matriz de pesos espaciales o matriz de continuidad (W). La
matriz W mostrara la interaccion o dependencia espacial entre las unidades
territoriales estudiadas. Esta matriz es una combinacién binaria en la cual los

elementos w; toman los valores de 1 cuando la unidad territorial presenta

vecindades de tipo uno y 0 en otros. Los elementos de la diagonal principal son
cero debido a que se excluye la posibilidad de auto vecindad. La vecindad mas
utilizada es la de contigtiidad o proximidad de las variables.

La autocorrelacion espacial puede adoptar dos formulaciones alternativas
dentro de los modelos de regresion. En el primer caso se da cuando existe una
dependencia espacial estructural en la variable dependiente y, es conocida como
modelo de rezago estructural y denotado por Anselin de la siguiente forma:
y=pW,y+Xpg+e¢ (3.1)

Donde y es un vector de n observaciones de la variable dependiente (esto es,

n es igual al nimero de unidades territoriales); W es la matriz de pesos espaciales

de orden n x n; X es una matriz de n x k de variables exdgenas; Wy relaciona las

! En la metodologia clasica, la autocorrelacion es de tipo serial y no espacial. las pruebas comunes son la DW,
LM, Y la H de Durbin.
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variables de rezagos espaciales. De esta notaciébn podemos observar que la

diferencia con la notacion clasica es la matriz W, la de pesos espaciales; g sigue
siendo los parametros a estimar; p es el coeficiente de autocorrelacién espacial.
El significado de p es muy relevante. Si toma un valor de 0.3 indica que un

incremento unitario de la variable endégena en un area o regién provoca un
incremento de sus vecinos de 0.3 unidades. La dependencia espacial estructural
surge cuando la variable dependiente tiene una influencia sobre sus vecinos.

La segunda formulaciébn de autocorrelacion espacial se da cuando la
dependencia espacial se captura en las perturbaciones y se le denomina modelo
de error espacial y se expresa de la siguiente forma:

y =Xf+¢ (32)
e=MW,e+u

DondeAles un pardmetro autorregresivo, la dependencia espacial es
incorporada en el término de error. Tomando en cuenta esta nueva especificacion,
el estimador de MCO es ineficiente y, por ende, su inferencia es inadecuada. Los
errores espaciales pueden surgir por los problemas de especificacién de los datos
0 por omision de variables relevantes. La estimacion del modelo espacial se
realiza a través del método de maxima verosimilitud (MV) de acuerdo con el
modelo espacial que se seleccione.

Bajo este criterio, en el siguiente apartado se estimaran las leyes de Kaldor
desde la perspectiva regional y espacial para la economia mexicana y asi
determinar si el crecimiento del sector manufacturero también ha implicado el

crecimiento de sus vecinos durante el periodo de 2003-2008.

3.1.1 Evidencia empirica para la economia mexicana

3.1.1.1 Estimacion espacial de la primera ley de Kaldor
Desde el punto de vista de Bernat (1996) existe una interpretacion espacial de las
leyes de Kaldor. En el primer caso implicaria que el crecimiento de una region es
directamente afectada por el crecimiento de sus vecinos debido a la relacién
espacial existente, y este efecto es independiente de los efectos que la (s) variable
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(s) exdgena (s) pueda (n) tener sobre la variable endégena. De esta forma, a

medida que el valor de p aumente involucra una mayor dependencia espacial vy,

mayor sera la influencia de una region en la evolucion de las regiones contiguas
(Pons-Novell y Viladecans-Marsal, 1998). Dentro del contexto poskeynesiano y
sobre todo de las leyes de Kaldor aplicado a la economia mexicana, esto
mostraria que el crecimiento de la produccién manufacturera en una region podria
favorecer el crecimiento econémico no solo de la regién sino también del conjunto
de las regiones vecinas incluyendo las regiones que no han mostrado un elevado

crecimiento industrial. El coeficiente p nos proporcionara la informacion sobre la

influencia mutua del crecimiento entre las regiones.

“La interpretacion de la segunda formulacion de autocorrelacion espacial en
(3.2) aunque es estadisticamente similar a (3.1), es radicalmente diferente en
términos econdémicos. En este segundo enfoque, el crecimiento en una region
afecta el crecimiento de las regiones vecinas solo si su crecimiento se encuentra
por encima de lo considerado “normal”. El alto crecimiento de una regién no
afectard a las regiones vecinas siempre y cuando el crecimiento sea consistente
con la relacion subyacente entre el crecimiento del PIB y el crecimiento del sector
manufacturero. Por otra parte, las regiones vecinas se veran afectadas cuando el
crecimiento industrial de una region se aparte del valor esperado de esta variable.
La interpretaciéon de este modelo es menos intuitiva que la del primer modelo, pero
debe sefalarse que en ambos casos la presencia de efectos espaciales invalida
los resultados obtenidos por la estimacion de MCO” (Pons-Novell y Viladecans-
Marsal, 1998,9).

Las variables que utilizamos para detectar la existencia de la autocorrelacion

espacial son: y; tasa de crecimiento del Producto Interno Bruto (PIB); y,, latasa
de crecimiento de la produccion no manufacturera; vy,, la tasa de crecimiento de la
produccion manufacturera; g¢,, la tasa de crecimiento de la productividad del

trabajo en el sector manufacturero y g, la tasa de crecimiento de la productividad

del trabajo en el pais en el periodo 2003-2008.
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En primer lugar, debemos analizar si la distribucién espacial de las variables
utiizadas de las entidades federativas del pais es meramente aleatoria o0
responden a la autocorrelaciéon o senda de dependencia espacial. Para probarlo,
usaremos la prueba de Moran. Si la hipotesis nula de la distribucién territorial
aleatoria de la serie es rechazada, existira evidencia de que existe dependencia
espacial y el crecimiento de la una region se debera al crecimiento de sus vecinos.

De esta forma, en el cuadro 3.1 tenemos la prueba de Moran y muestra que
solo existe dependencia espacial en la productividad total del trabajo, y en las
demas variables no existe evidencia de espacialidad en la economia mexicana.
Esto significa que el crecimiento de la productividad de una region tiende a influir

en otras regiones.

Cuadro 3.1
indice de Moran (999 permutaciones)
Ym 0.0485(0.4510)
Ynm 0.0315(0.2910)
Yt 0.0763(0.1670)
Gt 0.1738(0.0460)
Gm 0.0245(0.3320)

En el cuadro 3.2 se tiene la estimacion de la primera ley de Kaldor. La estimacion
se realiza por MCO debido a que no encontramos dependencia espacial en las
variables. Lo que muestra este cuadro es que la distribucibn del sector
manufacturero ha sido de forma aleatoria. Esto es, debido que los contrastes
estadisticos no nos permiten rechazar la hipotesis nula de no dependencia
espacial, concluimos que no existe interdependencia entre las regiones a nivel de
entidades. Por ende, se concluye que el crecimiento manufacturero de una region
depende exclusivamente de factores propios de la region (coeficiente de 0.27) y
no tanto de sus vecinos en el periodo 2003-2008, aunque en otros periodos sea
posible encontrar dependencia espacial. Este resultado es muy importante porque
muestra que el crecimiento observado en una entidad como Aguascalientes no
influye en el crecimiento de sus vecinos. Su crecimiento se debe a factores

inherentes a la misma region y no tanto por el crecimiento o decrecimiento de las
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demas regiones. Se observa un ajuste muy bajo lo que es indicio que el sector

manufacturero apenas explica el crecimiento de las regiones.

Cuadro 3.2.
Primera ley de Kaldor

2003-2008 Y,
Constante (t) 12.207(6.641)
Y 0.271(2.542)
R-cuadrada 0.17

B-P 1.313(0.251)
White 3.878(0.1438)
1-B 0.717(0.698)
I-Moran 0.399(0.689)
LM-LAG 0.226(0.634)
LM-ERR 0.018(0.892)
LM-(SARMA) 1.509(0.470)

Fuente: Elaboracién propia con datos de los censos econdmicos 2004 y 2009

Para mostrar porqué las regiones manufactureras no han determinado el
crecimiento de las demas regiones y del pais, en el siguiente apartado se analiza
la produccién manufacturera y el PIB en las entidades federativas del pais.

3.1.1.1.1 Participacién de las entidades en la produccién total y
manufacturera, 1993-2006
Segun autores como Ruiz y Dussel (1999), el TLCAN ha cambiado el perfil
sectorial de México lo que ha implicado un reacomodo regional. La apertura ha
involucrado la desconcentracion de algunas actividades y la concentracion de
otras muchas en regiones o entidades con mayores ventajas que otras.

Al inicio de la industrializacion del pais, las empresas se habian establecido en
regiones en donde los distritos o ciudades poseian mayor produccién historica,
con mayor productividad que garantizara los beneficios. Con la apertura se
esperaba una desconcentracion de la produccion de las entidades tradicionales.

Examinando la evolucion de la produccion mexicana de 1993-2006
encontramos una notable diferencia en el grado de desarrollo econémico a nivel
regional. Son cuatro las entidades con mayor participacion en el PIB nacional y

estas son: el Distrito Federal, Estado de México, Jalisco y Nuevo Ledn, que en
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conjunto produjeron casi 48 por ciento del PIB nacional en 1993 y para el 2006 fue
de casi 45 por ciento, ligeramente inferior a 1993, pero todavia menos que el de
1970 que fue de 49 por ciento. La concentracion del PIB en estas cuatro entidades
es notoria; en 1993, el D.F concentraba casi el 24 por ciento, para el 2006 fue de
20%. Observamos que Nuevo Ledn aumentd su participacion en el PIB nacional
en uno por ciento de 1993 al 2006 pasando de 6.4 a 7.4%, mientras que el Estado
de México y Jalisco han mantenido su participacion en el PIB total como se

observa en el cuadro 3.3.

Cuadro 3.3.
a) Entidades con mayor participacion en el PIB total

Entidad Federativa 1993 2000 2005 2006
Estados Unidos Mexicanos 100.00 100.00 100.00 100.00
Distrito Federal 23.93 22.70 20.37 20.32
México 10.34 10.75 10.51 10.64
Nuevo Leén 6.41 6.90 7.37 7.45
Jalisco 6.56 6.42 6.35 6.26
Chihuahua 3.92 4.48 4.61 4.61
Veracruz de Ignacio de la Llave 4.56 4.12 4.13 4.13
Guanajuato 3.36 3.28 3.69 3.74
Puebla 3.23 3.43 3.54 3.56
Coahuila de Zaragoza 2.90 3.12 3.46 3.45
Baja California 2.79 3.27 3.41 3.44
Tamaulipas 2.79 3.04 3.30 3.17

a)  Entidades con mayor participacion en el PIB manufacturero con petréleo

Entidad Federativa 1993 2000 2005 2006
México 17.18 16.91 15.90 15.96
Distrito Federal 21.67 20.52 15.89 15.28
Nuevo Ledén 8.65 9.00 9.69 9.79
Coahuila de Zaragoza 4.62 5.09 6.57 6.57
Jalisco 7.42 6.53 6.54 6.15
Puebla 3.62 4.10 5.11 5.26
Guanajuato 3.26 3.19 5.15 5.24
Chihuahua 4.05 4.69 4.28 4.40
Tamaulipas 2.74 3.22 3.46 3.49
Veracruz de Ignacio de la Llave 4.36 3.53 3.61 3.39
Baja California 2.60 3.37 3.30 3.34

Fuente: Elaboracién propia con datos del SCNM, 1993-2006 y SCNM, 2001-2006, INEGI
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Si consideramos el PIB manufacturero en estas entidades, encontramos que las
que mantienen una mayor participacion en el sector destacan; el Estado de
México con una participacion de 15% en el 2006, el DF de casi el 14% (presenta
una disminucioén con respecto a 1993 de casi 6%); podriamos decir que el DF ha
venido decayendo su liderazgo y que la produccion manufacturera se ha
desconcentrando, que ha beneficiado a otras entidades como al Estado de
México.

Cabria esperar que las regiones que mantienen una mayor participacion dentro
del sector manufacturero incrementaran su crecimiento y dinamismo por el cambio
del modelo y, de esa forma se podria afirmar que aprovecharon adecuadamente la
apertura comercial. Sin embargo, al examinar el cuadro 3.4 se observa que las
entidades mas dinamicas en términos del crecimiento del PIB total fueron:
Aguascalientes, Querétaro y Baja California que no figuran como las entidades
con mayor participacion ni en el PIB total ni en el manufacturero.

Las mas dinamicas con respecto al PIB manufacturero encontramos a
Aguascalientes, Guanajuato y Puebla; Aguascalientes presentdé un crecimiento
promedio de casi 8%, Guanajuato con 6% y Puebla con casi 6%.

Encontramos que las entidades con participacion histérica mayor tanto en la
produccion total como manufacturera no son las mas dinamicas; es decir, no son
las que en términos de la hipétesis de Kaldor y Thirlwall han aprovechado
adecuadamente el cambio del modelo de crecimiento sino que son otras las
entidades que han obtenido mayores beneficios por el cambio del modelo.

Las entidades que mantienen una mayor participacion en la produccion
manufacturera pero que no han presentado las mayores tasas de crecimiento
promedio probablemente no han incorporado nuevos factores productivos a su
estructura productiva. Sin embargo, las entidades que han presentado un mayor
crecimiento en el sector posiblemente han modificado su estructura productiva
pero no son capaces de generar un proceso sostenido de empuje o arrastre ni del
mismo sector, ni del crecimiento nacional y, sea otra de las causas del lento
crecimiento de la economia mexicana; la divergencia existente entre las entidades

con mayor crecimiento pero con bajo nivel de empuje nacional y, entidades con
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mayor participacion en el PIB nacional y manufacturero pero con bajo crecimiento,

finalmente tienda a influir en la senda de crecimiento de las regiones y del pais.

Tasa de crecimiento promedio del PIB nacional y por egtgggg,) r?l.:ﬁufacturero y divisiones manufactureras, 1993-2006(%)
Produccion DIVISIONES

Entidad Federativa Nacional ~ Manufactura [ 1l 11 \Y \ VI VIl VI IX
Aguascalientes 5.04 7.70 566 -235 538 052 532 121 -093 1354 3.75
Querétaro Arteaga 4.66 5.45 6.64 -6.39 500 482 452 485 902 6.62 -584
Baja California 4.30 481 137 517 -090 619 720 203 542 641 599
Coahuila de Zaragoza 4.05 5.56 395 494 -391 358 503 384 503 726 237
Chihuahua 3.96 3.56 182 198 -044 182 705 728 -150 439 519
Nuevo Leén 3.87 3.86 206 -148 342 -047 382 165 523 719 258
Quintana Roo 3.87 2.37 113 245 505 269 700 470 n.d 723 114
Baja California Sur 3.84 5.54 561 -197 861 229 836 1036 nd -019 7.27
Tamaulipas 3.70 4.74 320 469 219 350 453 300 841 534 857
Sonora 3.66 4.40 191 529 525 415 257 156 095 736 6.03
Guanajuato 3.55 6.48 390 310 -7.30 465 411 353 049 1640 452
Puebla 3.48 5.73 540 301 008 -139 190 018 181 936 5.15
Yucatan 3.37 4.19 451 296 -049 281 351 626 -393 239 711
San Luis Potosi 3.22 3.52 0.10 -1.08 -588 146 7.64 456 443 737 -0.93
Tlaxcala 3.14 3.25 178 093 261 435 205 760 11.71 226 6.87
México 2.97 2.40 368 -080 008 182 269 219 526 190 240
Durango 2.95 3.17 6.01 239 091 422 115 -6.04 1383 166 295
Estados Unidos Mexicanos 2.76 2.94 276 053 0.02 157 219 220 397 478 255
Colima 271 2.65 119 244 -142 186 315 455 n.d 9.95 391
Zacatecas 2.49 251 003 399 -042 171 312 327 621 1049 283
Morelos 2.48 1.65 543 -480 -459 657 180 039 nd -099 10.25
Michoacan de Ocampo 242 2.34 069 144 -022 291 265 349 556 019 0.00
Jalisco 241 1.56 235 -439 260 -094 099 -351 157 403 049
Chiapas 2.39 -1.22 -052 -230 -744 145 -391 -087 nd 253 1.27
Campeche 211 0.07 -255 2041 -558 141 239 -244 nd 207 4.26
Veracruz de Ignacio de la

Llave 2.04 111 234 -640 250 231 -122 091 406 -0.04 485
Hidalgo 1.88 121 0.77 205 450 6.08 371 156 -3.68 -1.27 -2.85
Tabasco 1.85 0.17 057 193 237 -501 -004 -205 nd 697 315
Sinaloa 1.83 2.38 285 495 -412 208 219 -422 nd 3.16 5.20
Oaxaca 1.63 2.56 401 -237 -441 215 129 323 nd -064 4.9
Distrito Federal 1.56 0.41 148 -0.06 -3.79 0.74 093 120 -228 -0.72 -0.21
Nayarit 1.56 -2.00 -243 075 -0.81 145 055 -294 nd 480 362
Guerrero 1.35 2.61 343 002 126 -159 262 -091 378 123 479

Fuente: Elaboracién propia con datos del SCNM, 1993-2006 y SCNM, 2001-2006, INEGI

86



El hecho de que el sector manufacturero haya presentado un bajo crecimiento en
las regiones manufactureras no implica en ningdn modo que los subsectores
también lo hayan hecho. Para conocer los subsectores mas dinamicos dentro de
la industria manufacturera y analizar su dindmica de crecimiento en las entidades,
en el cuadro 3.4 el crecimiento de las entidades y de sus sectores y entre las mas
dinamicas encontramos son: Aguascalientes, Guanajuato y Puebla, con los
subsectores mas dinamicos:

» Aguascalientes (AGS): Productos alimenticios, bebidas y tabacos (I),
Industria de la madera y productos de madera (lll), Sustancias quimicas,
derivados del petrdleo, productos de caucho y plastico (V), productos
metalicos, maquinaria y equipo (VIIl) y Otras industrias manufactureras
(IX). Encontramos 5 subramas dinamicas con un crecimiento promedio por
encima del crecimiento promedio nacional de la manufactura.

» Guanajuato (GTO): Productos alimenticios, bebidas y tabacos (I), Textiles,
prendas de vestir e industria de cuero (Il), Productos de papel, imprenta y
editoriales (IV), Sustancias quimicas, derivados del petréleo, productos de
caucho y plastico (V), productos de minerales no metalicos, excepto
derivados de petréleo (VI), productos metalicos, maquinaria y equipo (VIII)
y Otras industrias manufactureras (IX). De las nueve subramas, esta
entidad presenta 7 con un crecimiento promedio por encima del crecimiento
nacional manufacturero en el periodo.

» Puebla (PUEB): Productos alimenticios, bebidas y tabacos (I), Textiles,
prendas de vestir e industria de cuero (I), productos metalicos, maquinaria
y equipo (VIII) y Otras industrias manufactureras (IX). Entidad que presenta
solo 4 subsectores dinamicos.

» Encontramos que son mas subsectores dindmicos en estas entidades y
esto marca una gran diferencia con respecto de las entidades que no han
mostrado ese dinamismo. Dentro de las entidades que tradicionalmente se
consideran el motor de crecimiento de la economia mexicana porque son
las que mantienen una participacion mayor en el sector manufacturero

encontramos los siguientes subsectores:
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» Estado de México (MEX): Encontramos solo dos subsectores que
comprenden a Productos alimenticios, bebidas y tabacos (I) e industrias
metalicas basicas (VII).

» El Distrito Federal (DF): ningun sector con crecimiento por encima del
crecimiento de la manufactura nacional ni de su crecimiento promedio.

» Nuevo Leon (NL): Industria de la madera y productos de madera (lll),
Sustancias quimicas, derivados del petréleo, productos de caucho y
plastico (V), la industria metalicas basicas (VII) y productos metalicos,
maquinaria y equipo (VIII).

Sin embargo, observamos que el crecimiento promedio de estos subsectores se
encuentra por debajo del crecimiento de los subsectores de las entidades mas
dinamicas.

Al analizar la participacion porcentual de las subramas manufactureras de las
entidades federativas del pais con respecto al total nacional —que se encuentra en
el anexo B, cuadro B1- encontramos que el Estado de México es el que mantiene
una mayor participacidon porcentual en la primera y segunda divisidbn que
comprende a la rama productos alimenticios, bebidas y tabacos, le sigue el DF con
una participacion de 15 por ciento en el 2006. Sin embargo, el estado de México
ha incrementado su participacion en este sector en casi 2% mientras que el DF lo
ha ido disminuyendo de aproximadamente 3% desde 1993. Esta disminucién
también se observa en entidades como Jalisco y Nuevo Lebn en el mismo sector
solo que en menor proporcién que en el DF.

Con respecto a la segunda gran subdivision, que comprende a textiles, prendas
de vestir e industria del cuero encontramos que el DF es el que ha presentado una
mayor participacién en este subsector aunque vemos una disminucién en casi 2%
con respecto a 1993. La segunda posicion la ocupa el Estado de México con casi
16% en el 2006 también se observa una disminucién en el mismo porcentaje. Las
entidades como Guanajuato, Puebla y Chihuahua han ido incrementando su
participacion en este subsector desde 1993.

La tercera subdivision que comprende la industria de madera y productos de

madera, el DF ha perdido participacién en este sector de aproximadamente 7% y
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en las primeras posiciones encontramos a entidades como Durango, Chihuahua y
Jalisco, que han ido incrementando su participacion desde 1993. Con respecto a
la subrama papel, productos de papel, imprentas y editoriales encontramos que
entidades tradicionales como el DF, MEX, NL son las que se encuentran en
primera posicién, empero, se observa una disminucién de aproximadamente 4%
del DF, mientras que MEX quien ocupa la segunda participacion en el subsector
ha incrementado su patrticipacién con respecto a 1993.

Aunque se observe una disminucion general de la participacién del DF en casi
todas las subdivisiones, existen subramas en donde ha perdido las primeras tres
posiciones y éstas son:

» Divisién industrial vi: productos de minerales no metalicos, exceptuando
derivados del petroleo y carbén. Donde ocupa la cuarta posicién y en primer
lugar se encuentran NL y MEX.

» Division industrial vii: industrias metéalicas basicas. En este subsector es
donde ha perdido una mayor participacion. De 1993 a 2006 se observa una
disminucién de aproximadamente 6% y habiéndose incrementado en
entidades como Coahuila, Nuevo Leén y Edo. México.

» Division industrial viii: productos metéalicos, maquinaria y equipo. Es el
subsector donde mas ha disminuido su participacion desde 1993. Se
observa una disminucidbn de aproximadamente 10%, mientras que
entidades como NL y COAH han ido incrementando su participacion en el
sector.

En el resto de las subramas del sector manufacturero, las entidades tradicionales
siguen manteniendo su participacion en el sector. Ha habido un reacomodo
productivo que se ha profundizado desde la apertura comercial.

Precisamente porque son pocas las regiones que han mostrado un alto
crecimiento en el sector manufacturero y entre las cuales encontramos a
Aguascalientes, Guanajuato Puebla, Querétaro, Coahuila y Baja California Sur y
muestran un crecimiento por arriba del 5 por ciento en el periodo 2003-2006 ha
sido uno de los factores que ha contribuido a que el sector no haya influido en el
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crecimiento de las regiones y mucho menos de sus vecinos como lo mostramos

con la primera ley de Kaldor.

Cuadro 3.5
Tasa de crecimiento promedio de los sectores, 1993-2006 (%)
Entidad Federativa agricultura manufactura terciario Total
Aguascalientes 3.23 7.70 4.65 5.04
Querétaro Arteaga 2.25 5.45 4,58 4.66
Baja California 0.92 4.81 4.49 4.30
Coahuila de Zaragoza 1.93 5.56 3.64 4.05
Chihuahua 2.40 3.56 4.16 3.96
Nuevo Leén 2.54 3.86 3.88 3.87
Quintana Roo 0.63 2.37 3.99 3.87
Baja California Sur 2.69 5.54 3.91 3.84
Tamaulipas -0.10 4.74 3.52 3.70
Sonora 1.80 4.40 3.76 3.66
Guanajuato -0.29 6.48 2.86 3.55
Puebla 1.22 5.73 2.92 3.48
Yucatan 0.56 4.19 3.31 3.37
San Luis Potosi 0.99 3.52 3.23 3.22
Tlaxcala 1.56 3.25 3.54 3.14
México 3.66 2.40 3.53 2.97
Durango 2.53 3.17 3.02 2.95
Colima 1.13 2.65 2.99 2.71
Zacatecas 2.73 2.51 2.00 2.49
Morelos 2.74 1.65 2.54 2.48
Michoacan de Ocampo 2.28 2.34 2.49 242
Jalisco 2.32 1.56 2.60 2.41
Chiapas 1.96 -1.22 2.37 2.39
Campeche 0.99 0.07 2.40 2.11
Veracruz de Ignacio de la Llave 1.78 1.11 2.22 2.04
Hidalgo 2.82 1.21 2.31 1.88
Tabasco 1.27 0.17 2.42 1.85
Sinaloa 1.67 2.38 2.16 1.83
Oaxaca 0.82 2.56 1.73 1.63
Distrito Federal 0.42 0.41 -0.44 1.56
Nayarit 0.38 -2.00 1.76 1.56
Guerrero 1.85 2.61 1.23 1.35

Fuente: Elaboraciéon propia con datos del INEGI

En suma podemos decir que debido a una desconcentracion de las actividades

manufactureras en las entidades tradiciones se ha observado un menor
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dinamismo de las subramas, y se han dinamizado en otras entidades, en las
cuales, éstas han ido ganando participacion en el sector; pero su participacion en
la produccidn total no es todavia muy importante como para que este dinamismo

se refleje en un mayor crecimiento tanto del mismo sector como del pais.

3.1.1.2 Estimacion espacial de la segunda ley de Kaldor
Con la estimacion de la segunda ley de Kaldor confirmaremos la existencia de
efectos espaciales en la economia mexicana. Esto implica que si el crecimiento de
la productividad del sector manufacturero hace posible que la productividad en las

demas entidades también se incremente dentro del mismo sector.

Cuadro 3.6.
Segunda ley de Kaldor

2003-2008 Sm
Constante (t) -2.233(-1.781)
Yim 0.946(12.995)
R-cuadrada 0.85

B-P 0.786(0.375)
White 0.747(0.688)
J-B 2.145(0.341)
I-Moran 0.970(0.331)
LM-LAG 0.896(0.343)
LM-ERR 0.447(0.503)
LM-(SARMA) 0.927(0.628)

Fuente: Elaboracién propia con datos de los censos econdmicos 2004 y 2009

El cuadro 3.6 muestra que existen economias dindmicas de escala al interior de
cada region debido a que este coeficiente es igual a 0.946 y es impulsada por los
factores inherentes de cada entidad y no depende de otras entidades. De la
misma forma, no existe evidencia de que el crecimiento de la productividad
manufacturera se distribuya espacialmente. Esto es, no existe una interconexion
en lo que a productividad del trabajo manufacturero se refiera entre las regiones
mexicanas. Esto es un punto muy interesante a destacar, la evidencia muestra
que existen rendimientos crecientes a escala en las regiones manufactureras del
pais aunque no encontramos evidencia de que exista a nivel agregado. Esto es

indicio de que algunas regiones son mas competitivas que otras y, a medida que
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existe un mayor crecimiento en este sector influye en el crecimiento de la
productividad regional.

Con la estimacion de la segunda ley de Kaldor encontramos suficiente
evidencia de que en el sector manufacturero existe economias dinamicas de
escala en el periodo analizado, debido a que es un sector importante para influir
en la productividad del trabajo, seria importante encontrar en las entidades con
mayor crecimiento los sectores potenciales, consolidados y los mas dinamicos y
es el objetivo del siguiente apartado.

Al respecto, otros trabajos como de Huber (2005) demuestra que 17 ramas
manufactureras presentan potencial para la generacion de divisas y entre las
cuales encontramos las de carnes y lacteos, bebidas alcohdlicas, productos
farmacéuticos, entre otras.

“De las 17 ramas con potencial para generar divisas, 10 son productores de
bienes tradicionales (11,19,20,30,32,38,40,42,43 y 50) y sus participaciones en las
exportaciones y las importaciones totales fueron de 11.89 y 10.78 por ciento,
respectivamente a 2002. A este grupo se le denomina potenciales actuales; las
restantes siete (51,52,53,54,55,56,57 y 59) descritas como potenciales a futuro, se
caracterizan por producir bienes con importante contenido tecnoldgico y
representan 43.26 y 34.78 por ciento del total de las exportaciones y las
importaciones, respectivamente” (Ibidem, 2005, 035).

Debido a la existencia e economias dinamicas de escala presentes en el sector,
ahora mostraremos las actividades mas dinamicas, consolidadas y especializadas
con las que cuentan las regiones mas dinamicas del pais. Esto se hace con la
finalidad de conocer el potencial productivo aun presente en el sector para la

propuesta de politicas econémicas.

3.1.1.2.1 Evoluciony especializacion en las ramas manufactureras.
La importancia de este apartado es la conocer los sectores que han presentado
una especializacion de la produccion y del empleo en las entidades mas

dindmicas.
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En el cuadro B2 (Anexo B) se muestran las cifras para Aguascalientes
destacando las actividades con mayor crecimiento y especializacion, entre las que
encontramos las siguientes subramas:

1. La subrama (339940) Fabricacién de articulos y accesorios para escritura,

pintura, dibujo y actividad de oficina.

2. La (332430) Fabricacion de envases metalicas de calibre ligeroy,

3. La (311614) Elaboraciéon de manteca y otras grasas animales comestibles.
Son ramas que han presentado mayores tasas de crecimiento con respecto al
valor agregado de la entidad®. Dentro de los sectores con mayores coeficientes de
concentracion del empleo y de la produccién para 1998 encontramos la subrama
(333312) Fabricacibn de maquinas fotocopiadoras, (312132) Elaboracion de
aguamiel y pulque y (336310) Fabricacién de motores de gasolina y sus partes
para vehiculos automotrices. Si esto lo comparamos con los sectores con mayores
coeficientes de empleo y produccion en 2003 encontramos que se repite la
subrama (333312) Fabricacion de maquinas fotocopiadoras, es decir, que sigue
manteniendo su dinamismo con respecto a 1998, y se agregan las subramas
(334290) Fabricacion de otros equipos de comunicacion y (314120) Fabricacion de
cortinas, blancos y similares.

Una politica enfocada a subsanar estas deficiencias y a incentivar el
crecimiento de la region, primero tendria que buscar las causas fundamentales del
por qué los sectores con mayor especializacién tanto en el empleo como en la
produccion no son los mas dinamicos, posteriormente a enfocarse a las
actividades mas dinamicas se especialicen y consoliden.

En Guanajuato encontramos (cuadro B3) que las tres actividades con mayor
crecimiento fueron:

4. 334610 Fabricacion y reproduccion de medios magnéticos y épticos

5. 314992 Fabricacion de redes y otros productos de cordeleria

6. 327399 Fabricacién de otros productos de cemento y concreto

2 Es importante destacar que hubiera sido preferible analizar el periodo actual, pero debido a la carencia de
informacion esto es dificil de lograr porque no existen datos a este nivel de desagregacion en la economia
mexicana.
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Que son diferentes a las actividades que se han especializado tanto en la
produccion como en el empleo. En 1998 los tres sectores con mayor indice de
especializacion productiva eran: a) (311411) Congelacion de frutas y verduras, b)
(316211) Fabricacion de calzado con corte de piel y cuero y c¢) (316110) Curtido y
acabado de cuero y piel.

Son sectores que mantienen los mayores indices de especializacion productiva
en 2003. Estos son sectores importantes para el estado de Guanajuato, aunque es
de destacar que no son los que han mantenido mayores las tasas de crecimiento
en el periodo analizado.

Para el estado de Puebla encontramos a las siguientes actividades mas
dindmicas. 1) 331210 Fabricacion de tubos y postes de hierro y acero de material
comprado, 2) 313320 Recubrimiento de telas y 3) 333220 Fabricacion de
magquinaria y equipo para la industria del hule y del plastico. Que no son las que se
han especializado en el empleo y en la produccion, donde encontramos que para
1998 eran los siguientes sectores:

e (332991) Fabricacion de baleros y rodamientos

e (312133) Elaboracion de sidra y otras bebidas fermentadas

e (336370) Fabricacion de piezas metalicas para vehiculos automotrices

El Unico sector que ha mantenido su participacion en el 2003 es el de (332991)
Fabricacion de baleros y rodamientos. A ello se le agregan dos sectores mas
como (311320) Elaboracién de chocolate y productos de chocolate y (333112)
Fabricacion de maquinaria y equipo pecuario como observamos en el cuadro B4.
Precisamente, subsanar estas deficiencias, sumada a la existencia de
economias dinamicas de escala en el sector, se puede reimpulsar el crecimiento
regional liderado por el sector manufacturero, donde todavia existen ventajas

competitivas.
3.1.1.3 Latercera ley de Kaldor desde la perspectiva espacial

El siguiente y ultimo paso seria determinar la existencia de interdependencia
espacial en la productividad total del trabajo liderada por el sector manufacturero.
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En la tercera ley (cuadro 3.7), no encontramos evidencia de que el sector
manufacturero determine el crecimiento de la productividad total en las regiones
de México, como tampoco lo determina de manera espacial porque encontramos
problemas de heteroscedasticidad y un ajuste muy bajo en el modelo. Lo que
muestra esta estimacion es que el crecimiento del sector manufacturero no puede
elevar la productividad del trabajo en los demas sectores productivos ni al interior
de la region como al exterior de la regién.

Debido que el sector manufacturero no es capaz de generar el arrastre que
propone la teoria poskeynesiana porque, el crecimiento de este sector no implica
el crecimiento de la productividad total del trabajo en las regiones, seria importante
estudiar los sectores y subsectores que mantienen por lo menos esos
encadenamientos productivos solidos. Para lograrlo, se necesita hacer uso de la
técnica de matriz de insumo- producto para asi detectar sectores potenciales y

dinamizadores del crecimiento nacional.

Cuadro 3.7
Tercera ley de Kaldor

2003-2008 g
Constante (t) 7.678(4.547)
Yim 0.261(2.652)
R-cuadrada 0.19

B-P 4.257(0.039)
White 9.641(0.008)
J-B 0.182(0.912)
[-Moran 1.109(0.267)
LM-LAG 1.492(0.221)
LM-ERR 0.637(0.424)
LM-(SARMA) 3.053(0.217)

Fuente: Elaboracién propia con datos de los censos econémicos 2004 y 2009

3.1.1.3.1 Encadenamientos productivos del sector manufacturero.
El hecho de que la productividad del trabajo se incremente en los demas sectores
productivos a medida que crece el sector manufacturero es posible porque Kaldor
da por hecho de que existen encadenamientos productivos solidos en un pais. De
no ser asi, por mas que crezca el sector no podra generar el efecto de arrastre o

derramamiento positivo en los demas sectores. Sin embargo, existen otros
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métodos para analizar los encadenamientos productivos de un pais y, uno de
estos métodos es el modelo de insumo-producto. La finalidad primordial del
modelo de insumo-producto (I-P) es la de considerar las relaciones
intersectoriales. Registra todas las transacciones efectuadas en la economia,
comprende tanto las que han tenido lugar entre los sectores productivos de la
economia, es decir, la demanda intermedia, asi como las ventas o sectores de
demanda final. Los principales objetivos que se persiguen con el uso de la matriz
de I-P son los siguientes (Pulido, 1999):

» Describir la actividad econémica en su conjunto

» Realizar el estudio de las transacciones que se realizan entre los distintos

sectores productivos.

» Determinar el grado de interdependencia sectorial.

La matriz de I-P es un cuadro de doble entrada en donde las filas indican las
ventas que cada sector realiza a los demas sectores; las columnas representan
las compras (insumos) que un determinado sector adquiere de los otros. El valor
de cada transaccion puede considerarse desde dos puntos de vista; si se observa
como columna, es un insumo (costo), si se aprecia como fila, es un producto
(Pulido et al, 1999; Polése, 1998).

De esta forma, nombraremos como (i) las ventas, (j) las compras y; (X) los
sectores de la economia. (Xij) representa las ventas que el sector i realiza al
sector |; desde el lado de los insumos representa las compras del sector j al sector
i. Con ello, la matriz de I-P permite precisamente capturar la interrelacion existente
entre los sectores.

Siguiendo a autores como Richardson (1986), Polése (1998) y Pulido et al
(1999) denominaremos como matriz A aquella matriz cuyos elementos estén

— X11

ponderados de la siguiente manera a; X ...alnlenx donde los
1 n

coeficientes (a;) se denominan inputs directos o coeficientes técnicos e indican la

necesidad directas del producto de cualquier sector i por unidad de producto de

cualquier otro sector comprador j.
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Los supuestos basicos para la interpretacion de los modelos de I-P son los

siguientes:

>

>

Correspondencia entre valores monetarios y fisicos (en un sentido
estricto, el modelo de insumo-producto mide relaciones entre productos
fisicos, pero se necesitan valores monetarios para obtener los totales de
cada industria).

Funciones de insumos lineales que impliquen rendimientos constantes a
escala y la imposibilidad de sustituir unos insumos por otros.

La ausencia de produccion conjunta, lo que significa que cada bien es
producido por una industria especifica y que utiliza métodos unicos de
produccion

La ausencia de economias y deseconomias externas, lo que
normalmente se denominan el supuesto de aditividad (el producto total
es la suma de los productos individuales) y;

Precios de equilibrios dados.

En nuestro analisis encontramos que las ramas que utilizan insumos nacionales o

que utilizan de la produccion de los otros sectores se pueden observar en el

cuadro B5 del anexo B. Los encadenamientos hacia atras que se observa en este

cuadro sugieren que solo en las siguientes industrias se podria observar

encadenamientos relativamente solidos hacia atrds y se encuentran en las

siguientes ramas:

v

NS N N N N N NN

3111 Elaboracioén de alimentos para animales

3112 Molienda de granos y de semillas oleaginosas

3113 Elaboracion de azucar, chocolates, dulces y similares

3114 Conserva de frutas, verduras y guisos

3115 Elaboracién de productos lacteos

3116 Matanza, empacado y procesamiento de carne de ganado y aves
3117 Produccion y envasado de pescado y mariscos

3118 Elaboracion de productos de panaderia y tortillas y;

3119 Otras industrias alimentarias
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Ramas que demandan productos de actividades primarias como de cultivos de
granos, explotacion de bovinos, porcinos, avicola, y caprino; acuicultura, viveros
frutales, pesca y de otras en menor proporcidon. Lo que encontramos es que las
ramas proveedores de insumos mas importantes y dinamicas son las siguientes:

v/ 1111 cultivo de granos y semillas

v' 1121 Explotacién de bovinos

v' 1123 Explotacion avicola

v' 1124 Explotacién de ovinos y caprinos

v' 1129 Explotacién de otros animales
Observamos que la industria alimentaria es la que mantiene eslabonamientos
relativamente solidos hacia atras. Las ramas como de curtido y acabado de cuero
y piel demanda del sector explotacion de porcinos 0.06 unidades para producir
una unidad de este bien. La otra rama que demanda insumos del sector primario
es el de preparacion e hilado de fibras textiles y fabricacion de hilos demanda
insumos de cultivo de granos y semillas, explotacion de ovinos y caprinos y
servicios relacionados con la agricultura. En términos generales, los
encadenamientos productivos hacia atrds no son sélidos y ahi estriba uno de los
grandes problemas del lento crecimiento de la economia mexicana. Las ramas
que fueron las mas dinamicas y que analizamos anteriormente no generan un
sistema de arrastre en los demas sectores porque no mantienen grandes
encadenamientos productivos.

Para determinar el efecto total de una variacion de la demanda final sobre el
total industrial del pais es necesario medir no solo los impactos directos, esto es,
la primera ronda de necesidades de insumos, sino también los efectos indirectos
de los suministros adicionados de estos insumos. Para lograrlo, es necesario

calcular la matriz inversa que es conocida como los coeficientes de Leontief. La
matriz que llamaremos B =[I - A]"", donde el coeficiente (b;) mide los insumos
directos e indirectos de la produccion j por parte del sector i por unidad de
demanda final; es decir, indica la cantidad producida por el sector i si la demanda

final del sector j se incrementa en una unidad. La matriz B puede multiplicarse por

cualquier valor y composicion de la demanda final para obtener asi el valor del
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producto bruto de cada industria. Empero, es importante aclarar que los modelos
de insumo-producto no sirven para analizar la dinamica del cambio estructural
como la apariciéon o desaparicion de ciertas industrias (Richardson, 1986).

El efecto final sobre todos los sectores de un incremento de una unidad en la
demanda final del sector j vendra dado por la suma de la columna j-ésima de la

matriz inversa y lo denominaremos multiplicadores de la produccién del sector y

matematicamente tiene la siguiente expresion: O; = Zaij (Pulido et al, 1999).

El efecto final sobre la produccion del sector i de un incremento de una unidad
en la demanda final de todos los sectores podra calcularse como la suma de los
elementos de la fila i-ésima de la matriz inversa y serd conocido como

multiplicador de una expansion uniforme de la demanda y se puede expresar

como: Df = > a; (Ibidem, 1999)
j

En el cuadro B6 (anexo B) encontramos los multiplicadores de producciéon y
demanda para la economia mexicana a nivel de ramas manufactureras. Por el
lado de la produccion encontramos que un incremento de una unidad en la
demanda final de la rama (3116) matanza, empacado y procesamiento de carne
de ganado y aves termina requiriendo de la produccion de los demas sectores de
2.11 unidades. Las ramas que elevan o demandan insumos de los demés sectores
por cada unidad que aumenten su produccién son las siguientes:

» 3212 Fabricacion de laminados y aglutinados de madera eleva la

produccion del conjunto de los sectores en 2.04, mientras que

» 3241 Fabricacion de productos derivados del petréleo y del carbon en 2.02.

» 3251 Fabricacion de productos quimicos basicos lo hace en 2 unidades.
Son las Unicas ramas que elevan la produccién de los demas sectores por arriba
de 2 unidades, las demas ramas lo hacen por debajo de esa unidad.

Por su parte, el vector de multiplicador de una expansién uniforme de la
demanda encontramos a la rama (3221) fabricacion de celulosa, papel y cartdn; un
incremento de una unidad en la demanda final de todos los sectores requiere un

aumento de la produccion de hasta 2.18 unidades en esta rama. Los aumentos
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considerables y por arriba de las dos unidades con respecto a la demanda
entramos a las siguientes ramas:

» 3222 fabricacion de productos de papel y carton (2.22)
3231 Impresion, industrias conexas (2.18)
3241 Fabricacion de productos derivados del petrdleo y del carbon (5.48)
3251 Fabricacion de productos quimicos basicos (3.88)
3256 Fabricacién de jabones, limpiadores y preparacion de tocadores (2.15)
3261 Fabricaciéon de productos de plastico (2.00)
3311 Industria basica de hierro y de acero (3.63)

YV V. V V V V V

3312 Fabricacion de productos de hierro y acero de material comprado
(2.01)

» 3314 Industrias de metales no ferrosos, excepto aluminio (2.30)

Hasta aqui hemos desarrollado el denominado modelo de demanda de Leontief
especificamente concebido para analizar los efectos que una alteracion en la
demanda final de uno o varios sectores tiene sobre su produccién. Se trata pues,
de un modelo dirigido por la demanda que se considera determinada
exdgenamente (Richardson, 1986; Polése, 1998; y Pulido et al, 1999)

De esta forma, una forma de medir los eslabonamientos hacia atras (backward
linkage) de cada sector es a través de los multiplicadores de la produccion del
modelo de demanda; es decir, por la suma por columnas de la matriz inversa de
los coeficientes técnicos, que como vimos, nos proporcionan una cuantificacion del
efecto que tiene sobre todos los sectores una variacién unitaria en la demanda
final de un sector en particular.

También podria ser posible construir los eslabonamiento hacia adelante
(forward linkage) y puede medirse mediante los multiplicadores de oferta o de
inputs del modelo de oferta; asi, al obtenerse la suma de los elementos por filas de
la matriz inversa de coeficientes de distribucion encontramos los encadenamientos
hacia adelante, es importante destacar que “son dos caras de una misma moneda”
y en esta investigacion nos interesan mas los encadenamientos hacia atras.

De esta forma, la identificacién de sectores clave o lideres del pais se pueden

visualizar por el multiplicador en demanda y/o oferta, lo que supone una elevada
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repercusion a través de las compras que realiza a otros sectores y/o mediante su
influencia en los suministros a otros sectores.

Bajo el supuesto de que los coeficientes de insumos permanecen constantes a
lo largo del tiempo, el modelo de I-P se convierte asi en un instrumento valioso
para la prediccién, la evaluacién de impactos y la realizacion de prondsticos, bajo
este supuesto, en el siguiente apartado analizaremos el impacto de la crisis actual

en el sector industrial del pais.

Resumen y conclusiones
Lo que muestra este capitulo es que el crecimiento de las entidades esta
vinculado a factores propios de la misma entidad y no depende mucho del
crecimiento de las demés entidades o de sus vecinos. Asi, el crecimiento en una
entidad solo influye en la misma entidad y no tiende a afectar a sus vecinos. Esto
se debe porque las entidades que podrian generar el arrastre en una region no
han sido las méas dinamicas en el periodo 1993-2008, han sido otras las que
presentaron un mayor dinamismo, empero, éstas no pueden generar el sistema de
arrastre en la region como tampoco del crecimiento nacional debido a su baja
participacion en el PIB y escaso vinculo interregional.

Como las regiones con mayor participacion en la produccion nacional no han
mostrado las mas altas tasas de crecimiento, el pais se encuentre inmerso en una
trayectoria de lento crecimiento. Sin embargo, es de destacarse que en el sector
manufacturero encontramos economias dindmicas de escala. Esto es indicio de
que el crecimiento del sector influye en el crecimiento de la productividad del
trabajo. Debido a este hallazgo, se realiza la investigacion a nivel de clase en las
regiones mas dinamicas y, con ello mostramos los sectores que se han
consolidado y las que tienen potencialidades para consolidarse y especializarse.
Aqui estriba la importancia del estudio regional, a nivel agregado no encontramos
evidencia de que el sector manufacturero influya en el crecimiento de la
productividad, pero con el analisis regional pudimos detectar que el sector si ha
influido en la productividad del trabajo y que puede detonar el crecimiento de las

regiones.
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Con la estimacion de la tercera ley de Kaldor mostramos que el sector
manufacturero no ha influido en el crecimiento de la productividad global del
trabajo en las entidades del pais. Para que este planteamiento kaldoriano se
cumpla, el autor de manera implicita considera los encadenamientos productivos
existentes en el sector; sin embargo, la mejor técnica para analizar los
encadenamientos productivos se hace con la matriz de insumo producto, con la
cual, detectamos los sectores y subsectores que mantienen los encadenamientos
productivos mas elevados dentro del sector. Con base en estos resultados, en las

conclusiones generales se daran recomendaciones de politicas al respecto.
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CAPITULO IV
EL CIRCULO VIRTUOSO DE KALDOR - THIRLWALL Y LA INSERCION
INTERNACIONAL DE MEXICO, CHILE, CHINA E INDIA, 1980-2008.

El presente capitulo tiene por principal objetivo estudiar el comportamiento de las
exportaciones en el crecimiento de los paises considerados en este trabajo.
Debido que las economias consideradas en este trabajo realizaron cambios en su
dindmica de crecimiento, donde las exportaciones tomaron el papel central del
crecimiento econdmico y de la productividad, se hace necesario incorporar el
papel del sector externo para asi determinar si las exportaciones han influido en el
crecimiento. Asi, en este capitulo, primero estimaremos el planteamiento de
Thirlwall. Posteriormente analizaremos la estrategia de insercion internacional que
han seguido estos paises. Por ultimo analizaremos los principales bienes que

Chile, China, India y México exportan e importan al mercado estadounidense.

4.1 Circulo virtuoso de crecimiento: evidencia empirica.

4.1.1 Primera ley de Kaldor-Thirlwall
Thirlwall modifica el planteamiento original de Kaldor e incorpora las
exportaciones como determinantes del crecimiento nacional y de Ila
productividad. El autor sustituye la tasa de crecimiento del sector manufacturero
por la tasa de crecimiento de las exportaciones como determinante del
crecimiento del pais y afirma que entre mayor sea el crecimiento de las
exportaciones sera mucho mas rapido el crecimiento del pais. El hecho de que
las exportaciones lideren el crecimiento es posible porque son competitivos a
nivel internacional y hacen uso de factores productivos modernos. Si esto es
cierto, entonces, el crecimiento de la exportaciones a su vez influirh en el
crecimiento de la productividad del trabajo global en la economia, con ello, el
pais se volvera mucho méas competitivo e influira en la disminucién de los precios
domeésticos y generara una mayor competitividad en las exportaciones. Todo esto

se resume en las siguientes ecuaciones:
Yi = (4.2)
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X, =-nprd, + Pz, + & (4.2)

prd =w+7 -0, 4.3)

9 = Po + Ay, (4.4)
Utilizando la ecuacion 4.1, lo que denominaremos la primera ley de Kaldor-

Thirlwall, en el cuadro 4.1 encontramos la evidencia empirica para la economia

chilena y mexicana:

Cuadro 4.1.
Primera Ley de Kaldor- Thirlwall

Chile (1976-2008) México(1985-2008)

Yt Yi
Constante ( t) -9.012(-4.819) -13.239(-4.689)
X 0.266(4.443) 0.232(3.395)
Dum 12.474(6.978) 14.654(5.835)

1974, 1975, 1982=1 1995=1
R2 0.60 0.62
DW 1.917 2.75
J-B 5.022(0.0811) 3.457(0.177)
LM(4) 0.402 0.293
ARCH(4) 0.684 0.696
White (n.c) 0.748 0.664
White (c) 0.922 0.831
Ramsey 0.801 0.770

Fuente: Elaboracién propia con datos del Banco Mundial (2010) y Organizacién Internacional del Trabajo (OIT).

Lo que encontramos en la estimacion del modelo para México y Chile es que las
exportaciones han influido positivamente en el crecimiento de estos paises.
Realizamos el mismo ejercicio para China e India y encontramos que no son
estadisticamente significativas estas variables para el crecimiento de estas dos
economias.

Los resultados anteriores arrojan las siguientes conclusiones relevantes:

a) En la economia chilena, el crecimiento de las exportaciones ha jugado un
papel fundamental en el crecimiento del pais, sumado al crecimiento de su
sector manufacturero, el pais se ha insertado en una trayectoria de alto
crecimiento en los Ultimos afios y la mas elevada de la region
latinoamericana. Sin embargo, el hecho de que las exportaciones influyan
en su crecimiento también implica que perturbaciones internacionales

pueden afectar su dinAmica de crecimiento.
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b) En China e India, las exportaciones no influyen en su crecimiento como en
Chile porque estas dos economias han estado mas abocadas a consolidar
un sector lider. Por ende, su dindmica de crecimiento no depende
demasiado del exterior sino de una estructura productiva soélida como el
manufacturero y servicios como demostramos en el capitulo dos. De ahi
gue perturbaciones internacionales no tiendan a afectarlo demasiado
como se ha demostrado con la reciente crisis internacional.

c) En México, las exportaciones han determinado el crecimiento del pais en
el periodo 1985-2008, esto también es indicio de que el crecimiento
depende mucho de la demanda externa y que perturbaciones
internacionales (como las ocurridas en afios recientes) tiendan a afectarlo.
Esto trae como consecuencia a que el pais se encuentre inmerso en el
lento crecimiento como lo mencionamos anteriormente. Estos son
resultados muy relevantes y es indicio de que en nuestro pais no se
cuenta con un mercado interno solido como lo tiene Chile, China e India.

d) Lo que nos muestra las dummies para Chile y para México es que existe
una elevacion del crecimiento de las exportaciones a partir de 1974,75 y
1982 de 12.474 para el primero, y para México fue de 14.654 a partir de
1995 debido al cambio en las politicas econdmicas en ambas economias.

En el siguiente apartado analizaremos el comportamiento de las exportaciones

en las economias analizadas en este trabajo.

4.1.1.1 Exportaciones y balanza comercial
En el decenio de los noventa, el sector exportador mexicano se convirtid en la
principal actividad econdmica. La tasa de crecimiento de las exportaciones tan
solo de 1985-1998 fue de 15%, una causa de esta expansion fue el crecimiento de
la industria manufacturera. Empero, uno de los graves problemas que enfrenta
México es la restriccion de la balanza de pagos. Las oscilaciones
macroecondémicas precisamente tienen su origen en el sector externo, esto se
debe, -como analizamos en el capitulo dos y tres- por la divergencia existente en

el sector exportador y por el poco dinamismo de los sectores. Por ello, a pesar de
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gue México mantiene grandes exportaciones industriales, sigue enfrentando déficit
en la balanza de pagos porque este crecimiento no ha sido sostenido y de largo
plazo como se observa en Chile.

En el grafico 4.1 encontramos la balanza comercial de la economia mexicana y
de los paises que consideramos en este trabajo. Observamos que sélo en la

década de los ochenta nuestro pais mostré6 superavit comercial, los demas

periodos han sido deficitarios.

Grafico 4.1
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En México e India se observa superavit comercial en periodos dispersos y que no
ha sido positivo como en Chile y China.

4.1.1.2 Diversificacion del mercado de los bienes exportados
Una constante de las economias como Chile, China e India es que estos han
podido aprovechar adecuadamente el comercio internacional con la diversificacion
del destino de los bienes que exportan. La estrategia de insercion al mercado

internacional ha variado. Con ello han marcado una diferencia con respecto a las
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recomendaciones hechas en el Consenso de Washington y que nuestro pais ha
seguido puntualmente.

La participacion de los gobiernos en estas economias ha variado
profundamente aunque en algunos casos existen ciertas regularidades. Por
ejemplo, en Chile, la participacion del gobierno se ha enfocado méas a la
promocién y diversificacién de las exportaciones. Esto ha involucrado acuerdos
con los empresarios. Este pais se ha preocupado mas a la conquista del mercado
europeo y asiatico tratando de no concentrar o depender de un solo pais como lo
hace la economia mexicana. “Chile ha mantenido una composicion homogénea de
sus socios comerciales y es el pais de América Latina que mayor peso le ha dado
a Asia, que es la regién del mundo que mayor crecimiento ha registrado en las
ultimas décadas...” (Loria, 2009,30).

Las exportaciones chilenas de origen industrial en el 2007 que concentraron el
30% de los envios se dirigieron principalmente a la Unién Europea (19%) —como
se observa en el cuadro 4.3- a Estados Unidos (15%), MERCOSUR (12%) y a la
Comunidad Andina (10%). Esta diversificacion del destino de los bienes
exportados de Chile se debe precisamente para evitar depender de un solo pais y
ha sido la fuente de su crecimiento, superando con ello, la restriccion de la
balanza de pagos que mencionaban los estructuralistas y después retomaria
Thirlwall como limitantes del crecimiento de las economias latinoamericanas, el
cual México sigue enfrentando.

Analizando a nivel sectorial las exportaciones chilenas podemos ver que, en el
2007 las exportaciones del sector primario se concentraron basicamente en el
mercado estadounidense (42%) y la unién Europea (27%). Las exportaciones
mineras se han destinado mas al mercado Europeo (27%), a China (20%) y Japon
(13%); mientras que las exportaciones industriales tiene una composicion mas
homogénea; se ha destinado a Europa (19%), Estados Unidos (17%),
MERCOSUR (12%) y la Comunidad Andina (10%). Esto es indicio de que la
industria chilena —aunque son pocas las empresas- es altamente competitiva
debido a que ha podido penetrar en casi todos los mercados, sobre todo a los

mercados de paises industrializados y altamente competitivos como de Estados
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Unidos, China, Japon y la Comunidad Europea. Este resultado no es fortuito, sino

gue ha sido una estrategia liderada por el gobierno.

Cuadro 4.3
Participacion de las exportaciones Chilenas, por destino en 2007
(porcentuales)
Agricultura.
Fruta,
ganaderia,
silvicultura 'y
Paises pesca Mineria Industria Otros

Canada 1,2 2 15 3,2
Centro América 1 0 2,7 0,5
Comunidad Andina 4.4 0,3 10,1 22,2
MERCOSUR 57 5,9 12,2 20,8
México 2,8 2,4 6 3,4
Estados Unidos 42,4 9,8 15,5 16,8
Japén 2 12,9 8,1 0,8
Corea 1,6 7,2 3,5 0
China 1,6 20,2 7,2 0,7
India 0,3 51 0,3 0
Union Europea 26,6 26,9 19,3 18,9
EFTA 0,5 0,4 0,3 1
Resto del mundo 9,9 7 13,4 11,6
Total 100 100 100 100

Fuente: DIRECON, Departamento de Estudio e Informacién con base en las cifras del Banco Central de
Chile

Durante el 2007, la balanza comercial chilena presenté un superavit de 24,456
millones doélares (DIRECON)?, lo que signific6 un aumento anual de 10% con
respecto al 2006. Aunque el cobre sigue teniendo una mayor participacion en las
exportaciones totales, y en 2007 alcanzo6 una participacion de 56% dentro del total
de las exportaciones realizadas.

Con ello complementamos la estrategia de insercion emprendida por Chile y
remarcar que el plan de desarrollo implementado y ejecutado por el gobierno
chileno fue un plan integral, desde su financiamiento hasta su aplicacion. Ya que,
ademas de apoyos crediticios a los productores, capacitacion, apoyo tecnolégico,
construccion de infraestructura, el gobierno cre6é el organismo de Empresa de

Comercializacion Agricola (ECA), su objetivo era exportar los excedentes

! Direcon. Departamento de estudios e informaciones 2007 de Chile.
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obtenidos en el campo y establecer las importaciones de ese sector. La
distribucion de la produccién es un punto importante a considerar, ya que de esa
forma se asegura que la produccion del sector primario se realice y asi evitar tanto
acumulaciones innecesarias como producciones futuras de produccion y de esa
forma alcanzar su pleno desarrollo y consolidacion. De no darle salida a esos
excedentes, la produccion en el siguiente periodo seria menor y, esto repercutiria
tanto en el nivel de empleo como en la produccion, limitando con ello el
crecimiento y desarrollo del sector, lo que conduciria al fracaso de cualquier plan
gubernamental.

Entre los estimulos otorgados a las exportaciones chilenas, se tiene los montos
por concepto de reintegro simplificado el cual fue establecido en 1985. Los
principales beneficiarios por estos incentivos fueron las pequefias y las medianas
empresas por orientar su oferta hacia nichos de exportacion (Moguillansky, 1999).
“La labor de promocion de exportaciones efectuada por la Direccion de Promocion
de Exportaciones (PROCHILE), organismo dependiente del Ministerio de
Relaciones Exteriores, que permitid cofinanciar misiones comerciales y de
prospeccion de productos, la participacion de seminarios y ferias internacionales,
promover el establecimiento de puntos de ventas, actividades que van mas alla del
apoyo monetario, facilité en la década de 1990, el afianzamiento de una estructura
organizativa y de contactos altamente valorada por los sectores productivos”
(Ibid.1999,49). El gobierno chileno, a pesar de haber adoptado el libre mercado no
ha dejado del todo a las libres fuerzas la produccién y el empleo, y menos las
exportaciones del pais. Ahi se encuentra una de las diferencias notorias con
respecto a las politicas econdmicas adoptadas por la economia mexicana.

China, al igual que Chile ha desconcentrado el mercado de sus exportaciones.
Si comparamos el destino de las exportaciones tanto de China como de Chile, en
el gréfico 4.4 observamos que, a pesar de que las exportaciones chinas se
concentren un poco mas en el mercado estadounidense, éstas realmente han
disminuido al pasar de 21% en el 2003 a 19% en el 2007; Hong Kong que es el
segundo pais importador de los bienes chinos (17.5% a 15% en los mismos afos)

encontramos una disminucion de las exportaciones en casi 2 por ciento. Dentro de

109
109



sus importantes socios comerciales tenemos a Corea del Sur con una
participacion de 4.6% en los dos afios analizados. México representa apenas el

0.7% de las participaciones de los bienes exportados por China en 2003 y de 1%
en el 2007.

Gréfico 4.4.

Destino de las exportaciones Chinas y Chilenas (porcentajes).
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La concentracion de las exportaciones chinas hacia el mercado estadounidense es
1.3% superior al de Chile. De ahi que una de las claves del crecimiento positivo de
estos paises es precisamente la desconcentracion de sus exportaciones; esta
diversificacion ha dado lugar a que estos paises obtengan mayores tasas de
crecimiento que la economia mexicana. Con ello han podido aprovechar de forma
adecuada las ventajas del comercio internacional que finalmente han influido en el

crecimiento y desarrollo de sus economias.
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Ademas del rapido crecimiento chino, el destino de las exportaciones de este
pais lo hace un tema de estudio de suma importancia para la economia mexicana.
Existe una alta concentracion de las exportaciones mexicanas hacia el mercado
estadounidense. Igualmente, sumado a la concentracion de las exportaciones
encontramos que los bienes exportados estan perdiendo mercado en Estados
Unidos por la competencia que China representa.

Asi, politicas de apertura que a simple vista podrian parecer similares en
realidad son diferentes. China al igual que Chile se ha enfocado a estudiar el
mercado internacional para poder desconcentrar sus exportaciones y de esta
forma garantizar su crecimiento en el largo plazo: “En la universidad de Beijing
existe un centro de estudios latinoamericanos; de igual modo, en la prestigiada
Academia de Ciencias Sociales de China se encuentra el Instituto de Estudios
Latinoamericanos que es una de las mas grandes del mundo, con mas de 100
investigadores en la materia... si se asume el reto de conocer a China (estudiar a
fondo las fortalezas y debilidades del modelo econémico, comercial y politica de
China) no se estaria en posibilidades de enfrentarla y sacar el mayor provecho de
la relacion bilateral” (Oropeza,2007, 175). Con esto podemos darnos cuenta que el
gobierno chino no solo participa en la promocién de las exportaciones como en
Chile, sino que también en la produccién de bienes.

Si el destino de estas exportaciones la comparamos con la de la economia
mexicana, en el grafico 4.5 encontramos que las exportaciones mexicanas se han
concentrado casi en 88% de las exportaciones realizadas en el 2003 al mercado
estadounidense. En 2007, esta concentracion disminuyé casi 6% porque se
exportaron el 82% de las exportaciones totales a ese pais. Esto es un hecho muy
relevante. Esta desconcentracion no implicé que se incrementaran las
exportaciones en otros paises, sino que a partir de ese periodo comienza la
recesion econdémica de Estados Unidos. Es importante destacar que las
exportaciones de nuestro pais han aumentado ligeramente al mercado canadiense
pasando de 1.8% al 2.4% en los mismos periodos. Con esto podemos afirmar que
México no aprovecha adecuadamente las ventajas del mercado internacional,

sobre todo con los paises con los que mantiene acuerdos comerciales como lo
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hace Chile y China. Este es otro elemento que ha afectado su crecimiento durante
las ultimas décadas y sea otra de las causas del lento crecimiento de nuestro pais.
Sin embargo, “Pese a la reanudaciéon de la inversion extranjera y al desarrollo
cuantitativo y cualitativo de las exportaciones, el crecimiento medio anual del PIB
en 1996-07 fue de solo 3.6%. El problema no es que México no haya podido
alcanzar tasas relativamente elevadas de crecimiento del PIB, sino que esas tasas
han durado muy poco. Hay factores que reducen la tasa de crecimiento y que
tienden a mantenerla baja” (lbarra, 2008,4). Este lento crecimiento se debe
precisamente a la desaceleracion del crecimiento de la economia estadounidense,
el cual afecta de forma directa al crecimiento de nuestro pais lo que no se

visualiza en los demas paises.

Gréfico 4.5
Destino de las exportaciones hindles y mexicanas (porcentajes).
.. India México
104 10,2
Espafia |59 1,6 Republica... 0,2
1)y 2,7 10,2
Sudafrica 'T':';O’S India | 0,3
IT 0,1
Republicade... | 1,2 Guatemala f1 0,4
= $o.2
Japon |- 2,7 Reino Unido J4 0,4
:é 2,7 106
Bélgica é 2,8 Paises Bajos... 1 0,4
:Ez Ho,7
Alemania _‘ﬁ 4 Brasil % 0,4
N fo3
Reino Unido -% 4,7 Colombia [ 0,4
:&3,3 Ho9
China |= 6 Alemania 2 1
:1:__—_—-__‘.:'_——! :‘( 1,8
Estados.. |[S——— g Estados Unidos de.,.l-_ = . 557,7
0 10 20 0 50 100
F.uente:‘Base de datos del 2007 8 2003 Fuente: Base de datos de = 2007
COMTRADE h ' COMTRADE = 2003

La economia hindd ha seguido la estrategia de insercion de China y Chile, sobre
todo en lo que respecta al destino de los bienes que exporta. Dentro de las
exportaciones totales hindues, el 18% se destinaba hacia Estados Unidos en el
2003, para el 2007 present6 una reduccion de casi del 4% ya que fue del 14%. Sin
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embargo sus exportaciones han ido aumentando hacia los Emiratos Arabes
Unidos pasando de 8% a 10% en los mismos afios. Como tercer mercado de las
exportaciones hindues se tiene precisamente a China, pais que ha sido de los mas
dinamicos en los ultimos afios a nivel internacional. Las exportaciones hacia ese
pais ha mostrado un aumento relativo al pasar de 4.6% a 4.8% en estos dos
periodos.

Ademés del lento crecimiento de la economia estadounidense, un reto
importante que enfrenta las exportaciones mexicanas es precisamente la
competencia creciente de China y de India, lo que ha tendido a agudizar el
crecimiento economico de nuestro pais, asi “China se ha transformado en un
importante socio comercial del pais estadounidense, en 1996, representaba el
16% de las importaciones estadounidense, en el 2005 alcanz6 a un 41% con una
tasa de crecimiento exponencial del 19%. Durante el mismo periodo, India
aumento6 su participacion en el total importado por Estados Unidos del 2% a poco
méas de 3.2%. En cambio México y Chile perdieron participacion en el mismo
mercado” (Ibarra, 2008, 18).

China ha buscado penetrar en diversos mercados y diversificar de esa forma
sus exportaciones. México no ha dejado de mantener como principal destino de
sus exportaciones al mercado estadounidense. México al igual que China ha
profundizado en las Ultimas décadas su integracion comercial firmando acuerdos
para realizarlo. “El dinamismo que ha tenido el sector exportador chino hacia
EE.UU.; el pais asiatico ha logrado colocarse satisfactoriamente como su segundo
proveedor extranjero, después de Canada y desplazando en 2003 a México”
(Chavez y Leva, 2007, 20).

El desplazamiento que esta sufriendo México por estos paises en el mercado
estadounidense afecta el crecimiento y bienestar de la poblacion mexicana. Esto
conlleva precisamente al circulo vicioso de crecimiento en lugar del circulo
virtuoso de crecimiento que menciona Thirlwall, es decir, la caida de las
exportaciones limita la incorporacion de procesos productivos modernos que,
finalmente se reflejarian en una mayor competitividad del sector exportador. Un

menor dinamismo del sector exportador significa que el sector no podra acceder a
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tecnologia de punta con lo cual se genera la llamada economia dinamica de
escala, y por este simple hecho, la endogenizacién del crecimiento del pais no ha
sido posible. Precisamente, el lento crecimiento de la exportaciones mexicanas ha
limitado de alguna forma la consolidacion de su motor de crecimiento y paises
como China, India e incluso Chile hayan podido endogeinizar su crecimiento y, con
ello han aprovechado adecuadamente las ventajas del comercio internacional.
Estos factores contribuyen a que las exportaciones mexicanas desciendan en el
mercado estadounidense y, su origen precisamente se debe al poco dinamismo
del sector que es incapaz de incorporar tecnologia mas competitivas y se refleje
en gran medida por la pérdida de competitividad de los productos mexicanos
frente a los productos chinos, chilenos e hindaes.

Esta estrategia de integracién comercial ha sido favorable para la balanza
comercial de China y Chile como lo observamos anteriormente. Con ello, estos
paises han crecido mucho mas rapidamente que la economia mexicana. Asi,
China no solo a obtenido las mas altas tasas de crecimiento a nivel mundial sino
que en el 2005 se habia convertido en la tercera mayor potencia importadora y
exportadora de mercancias de todo el mundo (OMC, 2006).

La diversificacién del mercado de los bienes exportados es un hecho innegable
de la estrategia de crecimiento y de insercién internacional de estos paises.
Empero, aunque la diversificacion del mercado es importante, ésta debe ir
acompafnada de la diversificacion de los bienes exportados para asi poder ofrecer

una gama de productos a los distintos paises.

4.1.2 Tercera ley de Kaldor-Thirlwall
En la estimacion de las ecuaciones (4.2 - 4.3) las variables no fueron
estadisticamente significativas en el periodo analizado. De ahi que solo
reportemos las ecuaciones en donde confirmamos evidencia empirica sobre el
planteamiento de Thirlwall. En la Gltima ecuacion (que denominamos la tercera ley
de Kaldor-Thirlwall) encontramos que el crecimiento del PIB de estos paises ha
influido en la productividad global del trabajo y que se pueden encontrar en el

cuadro 4.4.
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Cuadro 4. 4

Tercera ley de Kaldor-Thirlwall

Chile (1976-2008)

China(1978-2008)

México(1985-2008)

Constante ( t)
Y

Ot
0.298(0.781)
0.121(2.140)

Ot
-4.052(-1.655)
1.595(6.497)

Ot
-16.554(-11.972)

0.534(5.401)

Dum 5.080(6.209) 13.925(6.144) 15.528(10.756)
1979, 1994, 2000=1 93-95=1 1995=1

R2 0.6 0.81 0.89

DW 2.27 1.95 1.396

J-B 10.782(0.006) 1.173(0.555) 6.096(0.067)

LM(4) 0.784 0.958 0.448

ARCH(4) 0.779 0.548 0.094

White (n.c) 0.12 0.97 0.561

White (c) 0.283 0.408 0.763

Ramsey 0.209 0.955 0.101

Fuente: Elaboracién propia con datos del Banco Mundial (2010) y Organizacién Internacional del Trabajo (OIT).

De acuerdo a la evidencia empirica reportamos los siguientes hechos estilizados:

» El crecimiento del PIB en Chile, China y México ha influido positivamente

en el crecimiento de la productividad global del trabajo (0.121, 1.595 y
0.534 respectivamente) aunque este parametro es mayor en China que en
los demas paises.

Las dummies que muestra la aceleracion del crecimiento de la
productividad con el cambio del modelo de crecimiento es mayor en
México y China que en Chile (15.528, 13.925 y 5.080), esto implica que
por lo menos en los dos primeros paises, el cambio del modelo favorecio
mucho mas al crecimiento de la productividad que en Chile por ejemplo.

Lo que encontramos con la evidencia empirica es que entre mayor sea el
crecimiento en China y México, mayor sera el crecimiento de la
productividad del trabajo en estos paises, de esa forma estos paises iran
ganando competitividad a medida que las exportaciones tiendan a

incrementarse.

analizamos por ejemplo el periodo 1996-2007 encontramos que las

manufacturas llegaron a representar el 85 por ciento de las exportaciones de

bienes y para 1998, México era el cuarto exportador mundial de manufacturas

(Ibarra, 2008). Esto implica que la apertura comercial ha tenido un impacto

positivo en el crecimiento del pais. Sin embargo éste no ha sido homogéneo y de
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largo plazo como para consolidar el crecimiento en las regiones mexicanas. Por
ello, a pesar de que las exportaciones hayan influido en el crecimiento del pais y
de la productividad no ha podido consolidarse como el motor de crecimiento
porque no generan el arrastre en los demas sector productivos.

En suma podemos afirmar que China no basa su crecimiento exclusivamente
en las exportaciones debido a que esta variable no es estadisticamente
significativa para explicar el crecimiento del PIB. Esto es un hallazgo muy
relevante en este trabajo porque se cree que este pais ha obtenido las mas altas
tasas de crecimiento debido a las exportaciones que realiza y, la evidencia
empirica muestra que su crecimiento se debe precisamente al dinamismo de su
sector manufacturero. Esto es, no lo hace tanto por factores exégenos sino por
factores enddégenos (como la inversion publica que no incluimos en este trabajo).
Lo mismo sucede con la economia hindu, donde encontramos un sector lider del
crecimiento interno y las exportaciones no determinan en gran medida el
comportamiento de la produccion. En Chile y México encontramos que las
exportaciones juegan un rol fundamental en el crecimiento. Esto se debe porque
en estos dos paises no han consolidado un sector que lidere el crecimiento.

En el siguiente apartado estudiaremos los principales productos que exportan
estos paises para asi conocer las potencialidades que presentan y, sobre todo los

riesgos que podrian enfrentar nuestras exportaciones en el mercado internacional.

4.1.2.1 Principales productos exportados
La evidencia empirica demuestra que los acuerdos comércielas no son suficientes
para generar el crecimiento que un pais requiere. Por ejemplo, Chile y México a
pesar de haber adoptado el libre mercado han obtenido resultados diferentes. El
contraste entre ambos paises es que Chile se ha enfocado a la produccién de
bienes donde tiene ventajas naturales, sumado a esta ventaja el gobierno ha dado
prioridad a la diversificacion del mercado para los bienes exportados cosa que la
economia mexicana no ha realizado. El componente de las exportaciones de estos
paises se ha modificado sustancialmente. Por ejemplo, de 7% que Chile mantenia

de exportaciones manufactureras en 1984, para el 2006 las exportaciones de este
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sector se incrementaron al 11%, presentando un crecimiento promedio de casi 6%
de 1984-2006. El crecimiento promedio mas elevado del mismo sector lo
encontramos en China (9%). En 1984 la participacion de las exportaciones
manufactureras chinas era de apenas el 48% y para el 2006 aumento6 al 92%; con
esto, el sector manufacturero chino se ha consolidado como el motor de
crecimiento de ese pais.

Dentro de las exportaciones de la economia hindud, este sector representaba el
53% en 1984 y para el 2006 se incrementd hasta el 70% con un crecimiento
promedio de aproximadamente del 6% en el mismo periodo. Si comparamos el
crecimiento del sector manufacturero de estos paises con el crecimiento de la
economia mexicana, México apenas alcanz6 un crecimiento promedio de apenas
3% de 1984-2006. En 1984 este sector mantenia el 25% dentro de las
exportaciones totales y, para el 2006 aumento a 76%. Si hablamos en términos de
crecimiento promedio de las exportaciones manufactureras, México ha presentado
un crecimiento menor entre estos grupo de paises. Asi, los cambios estructurales
de estos paises lo han colocado como verdaderas potencias exportadoras. Es
decir, “China y México se han convertido en lideres comerciales de Asia y América
Latina respectivamente. En 1999 las ventas externas chinas crecieron 6%
mientras que en Japon, la mayor economia de Asia cayera 8%. El intercambio
comercial mexicano crecié mas del 20% en los dos Ultimos afios mientras las
demas paises de América Latina sumados retrocedieron 8% en las exportaciones
y 15% en importaciones” (Martinez y Nemé¢, 2004,517).

A lo largo de mas de tres décadas, el sector industrial se ha mantenido como el
motor de crecimiento de México, China e India, -aunque cabe aclarar que el motor
de México es muy débil como lo analizamos en el capitulo dos- y es este sector el
gue realmente genera las divisas que estas economias necesitan para mantener
sus importaciones.

En el cuadro 4.4 observamos los bienes que exporta la economia chilena. La
mineria fue el mayor sector exportador, represent6 el 57% de las exportaciones
totales en 1980, aunque para el 2006 fue de 54% con una disminucion de

aproximadamente el 3% en las exportaciones totales. Sin embargo, este sector
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sigue siendo el generador de las divisas que el pais necesita. Las exportaciones

manufactureras chilena fueron de apenas 8% en 1980, y para el 2006 de 14%

ligeramente superior al primero, pero este incremento no contrarresta las

exportaciones minerales del pais.

Cuadro 4.4
Exportaciones totales por pais (porcentajes)
1980 1985 1990 1995 | 2000 2005 2006
Productos agricolas
Chile 21.75 26.44 25.88 29.1 26.47 20.41 16.84
China 16.54 18.06 8.84 5.34 3.2 1.6 1.43
India 21.16 19.08 11.88 11.66 8.34 6.09 6.68
México 10.52 6.62 4.8 3.92 2.24 2.49 2.47
Alimentos
Chile 13.03 19.61 18.3 18.49 18.3 15.04 12.54
China 0 12.36 6.91 4.38 2.65 1.38 1.22
India 17.97 17.16 9.43 10.9 7.62 5.19 5.2
México 8.87 5.37 4.23 3.33 2.01 2.27 2.3
Combustibles y productos minerales
Chile 57.07 48.27 42.55 37.01 34.38 44.83 53.73
China 22.41 22.5 5.76 2.99 2.43 1.75 1.69
India 5.07 9.25 5.26 3.06 4.25 10.96 11.14
México 52.2 47.26 15.72 5.69 4.49 7.09 7.51
Manufacturas

Chile 8.15 5.68 12.23 14.77 19.7 16.95 14.37
China 59.11 46.74 72.86 83.54 89.33 93.21 92.37
India 55.06 54.52 70.85 71.67 75.53 68.22 70.35
México 28.16 40.76 74.26 81.26 86.88 81.08 76

Fuente: Elaboracion propia con datos de la OMC
La suma no es igual a 100 debido a que se omitieron algunos sectores.

China, India y México mantienen como principal generador de divisas al sector

manufacturero.

En

la economia china

las exportaciones de este sector

representaron el 92% en el 2006, mientras que para la economia hindu fue de

70% en el mismo periodo y, para la economia mexicana de 76%. Con esto

podemos observar que la industria manufacturera en estos paises es de gran
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importancia debido a que genera la mayor parte de las divisas que el pais
requiere.

A pesar de que Chile ha diversificado sus exportaciones, esto no ha sido
suficiente para contrarrestar las exportaciones mineras. La participacion de la
industria manufacturera es menor a lo esperado. Empero, esta multiplicidad de las
exportaciones se ha llevado a cabo con la ayuda del gobierno y Chile haya crecido
mas que el resto de las economias latinoamericanas.?

En el cuadro C1 (Anexo C) encontramos los principales bienes exportados por
Chile. Dentro de las exportaciones de este pais destacan los productos agricolas y
minerales. El cobre participé con el 38% dentro de las exportaciones en el 2006.
Realizando el comparativo a nivel mundial, éste represent6 el 16% de las
exportaciones en el mismo afio con un crecimiento del 46%. En tercera posicion
dentro de los bienes mas exportados por Chile tenemos los productos de mar
como pescados, mariscos, crustaceos con el 5% de las exportaciones en el 2006.
Empero, las exportaciones chilenas son basicamente productos como la madera,
bebidas alcohdlicas, entre otras. Siguiendo a Agosin (1999, 82), el autor menciona
que “desde 1974, el crecimiento de las exportaciones (chilenas) ha sido muy
rapido y el de las exportaciones no minerales, espectacular. Para propositos
analiticos, las exportaciones de bienes se han dividido en siete categorias: cobre,
otros minerales, productos agricolas principalmente fruta fresca y hortalizas,

harina de pescado y productos de madera, papel y celulosa y otras manufacturas”.

2 Un ejemplo de la participacion del Estado en la promocién y colocacion de la produccion chilena realizada
por PROCHILE -esto ha implicado un acuerdo entre empresarios y gobiernos en el disefio de las estrategias
de las exportaciones- organismo dependiente del Ministerio de Relaciones Exteriores, la cual ha apoyado al
sector exportador en sus actividades de promocion, cofinanciado misiones comerciales y de prospeccién de
productos, elaboracion de material promocional, participacién de seminarios y ferias internacionales,
promocion en puntos de ventas, entre otras (Silva, 1999). Para el caso de las exportaciones vitivinicola, la
estrategia conjunta de exportacion fue primero abarcar al mercado latinoamericano para posteriormente
enfocarse al mercado de los Estados Unidos. Este Gltimo se caracteriza por un consumidor que exige un vino
fresco, aromatico y joven, muy diferente al vino que se consumia en Chile y Latinoamérica. Para producir
este nuevo tipo de vino fue necesario incorporar una tecnologia de vinificacion, elaboracién, conservacion y
envasado de punta, con una fuerte inversion de capitales (Ibidem, 1999). Una vez producido el vino que
demandaba el mercado norteamericano, la penetracion de un nuevo mercado, el europeo altamente
sofisticado, también fue posible. Y a partir de 1996, el vino chileno pudo acceder al mercado asiatico. Durante
la década de los noventa se ha llevado a cabo un proceso de internacionalizacion productiva en varios
subsectores agroindustriales, todo esto fue posible con la ayuda de un organismo gubernamental como
PROCHILE.
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En la dltima categoria que abarca aproximadamente 3000 articulos se pueden
encontrar productos como: Zumos de fruta, alimentos preparados, pescado en
conserva y congelados, vino, piezas automotrices, salmoén, equipos sanitarios y
productos de metal. Los cuales se caracterizan por un uso intensivo de recursos
naturales.

Aunque Chile ha tenido un elevado crecimiento durante los Ultimos afios, la
diversificacion de sus exportaciones ha girado en torno a productos
agroindustriales y de mar y, no en bienes de alta tecnologia. Sigue dependiendo
en gran escala de las exportaciones primarias. La creacién® de nuevas industrias
como la explotacién comercial del salmon ha sido un éxito en el caso chileno,
colocandolo como el tercer producto mas exportado de este pais. Su explotacién a
escala industrial se ha hecho sentir en la estructura productiva, el mercado de
trabajo y el capital humano de la zona. Con ello Chile ha pasado de una economia
mixta mono-exportadora a una economia abierta basada en la explotacién de los
recursos naturales. Al tradicional producto de exportacion, el cobre, se agregaron
la celulosa, la fruta y la harina de pescado. Los nuevos cultivos, las plantaciones
forestales y fruticolas, cambiaron al sector agricola. Para ello, hubo que
modernizar los puertos y mejorar la red caminera para sacar los productos a los
mercados foraneos (Rytkénen, 2004).

En la economia china, la participacion del gobierno ha sido mucho mas
importante que en Chile. El gobierno de ese pais asiatico ha puesto las
condiciones para el desarrollo de la industria manufacturera. Las altas tasas de
crecimiento de este pais desde la década de los ochenta se han basado en el
dinamismo manufacturero. En la actualidad, se esta enfocando al desarrollo de

alta tecnologia (Navarrete, 2007); “China evolucioné a zonas de desarrollo técnico

% La innovacién consistié, siguiendo a ProChile (2008), en detectar que en Chile se podia desarrollar este
sector por las condiciones profesionales, mano de obra, clima, mares y lagos y de comprender que habia un
mercado mundial creciente. Segun el gobierno chileno (DIRECON, 2007), las instituciones jugaron un papel
fundamental para el desarrollo de este sector. Fue la institucion publica y académica encargada de realizar el
proyecto y posteriormente consolidarla. Ademas de la produccién del salmén, el desarrollo del sector
vitivinicola vendria a impulsar el crecimiento del sector industrial. Sobre todo entre 1982 y 1985 Miguel
Torres generd la revolucion en el vino chileno cuando empez6 a ocupar estanques de acero inoxidable que
hasta entonces era desconocido en el pais. A esto se le sumé la busqueda de zonas especificas para la cepa. El
ejemplo mas claro es el de Valle de Casablanca, donde se planté Chardonnay (vifia Concha y Toro fue la
pionera).
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econdémico en 1980, a principios de la década siguiente establecia las zonas de
desarrollo de alta tecnologia, que acompafid de exenciones fiscales, subsidios,
capitales de riesgo, infraestructura, centros de investigacién y desarrollo, centros
de incubacion e instalaciones académicas, todas en gran sinergia. En el mismo
periodo, prioriz0 sectores industriales y tecnolégicos que le permitieran
desarrollarse como una verdadera potencia en tecnologia, y, por consiguiente,
revertir la composicion de su plataforma exportadora (Oropeza, 2007, 178).

Con esto podemos ver que aunque China se ha concentrado mas a la
produccion de manufacturas, también se ha enfocado a la produccion de bienes
electrodomésticos, equipos de cdmputo, chips y maquinaria pesada, con lo cual
consolida cada vez mas su participacion en el mercado internacional. Podemos
observar que el desarrollo del pais va en relacion directa con su capacidad de
adaptacion a los cambios globales. Al respecto Chang (1996,182) menciona que:
“El cambio estructural requiere mucho mas que la simple eleccién a partir de un
conjunto de elecciones preexistentes. Y el Estado, como agente “central”’, puede
desempefiar un papel importante para lograr dicha vision. Al brindar tal
perspectiva en una fase temprana de cambio, el Estado podria dirigir a los
organismos del sector privado hacia una accion concertada sin que tengan éstos
gue gastar recursos en la recopilacion, procesamiento y negociacién de datos, etc.
Sea privado o publico, el elemento (estatal) del fenbmeno empresarial requiere
poseer la capacidad para ofrecer una nueva vision, sea con una perspectiva
amplia o limitada”. Asi, el gobierno, no solo ha incentivado el desarrollo del sector
manufacturero basico como la industria textil, etc. sino que en las ultimas décadas
se observe una diversificacion de los bienes producidos y exportados por este
pais. Cabe destacar que aqui no analizamos si realmente hacen uso de factores
intensivos en capital o mano de obra, sino la diversificacion de los bienes

exportados.

Cuadro 4.5
Principales productos exportados en el 2007 (%).
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Fuente: Calculos del CCl basados en estadisticas de COMTRADE.

Las politicas de largo plazo establecidas por el gobierno chino han dado

resultados positivos. De ser un exportador de productos primarios, minerales y de
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manufactura en la década de los ochenta; para el 2006, parte de las exportaciones
correspondian a productos de alta tecnologia como maquinaria y equipos de
transporte (20%), procesadores de datos electronicos (6%), equipos de
telecomunicaciones (6%) y circuitos integrados (1%). Este pais no solo ha llevado
a cabo la diversificacion del destino de las exportaciones sino también una
diversificacion de los bienes exportados. Esto lo visualiza como una de las
grandes potencias exportadoras a nivel internacional en un futuro no muy lejano.
Con esto podemos adelantar que China a diferencia de Chile ha entrado al circulo
virtuoso de crecimiento —el cual comprobaremos mas adelante- porque esta
compitiendo en la produccién de equipos de alta tecnologia como los chips,
electrodomésticos, manufacturas y maquinaria pesada. Destaca entre las
principales exportaciones chinas (Anexo C, cuadro C2) en el 2006 los equipos
eléctricos y electronicos (23%), maquinarias, reactores con el 19% posteriormente
los articulos de vestir y juguetes (4.5% y 4.6% respectivamente). El crecimiento de
estos sectores ha sido del 39 por ciento para el primero y de 21% para los
juguetes.

La canasta exportadora de India, Chile y México se distingue claramente de la
de China. La especializacidon de las exportaciones chinas se ha modificado
durante las Ultimas décadas. “La estructura comercial de China, como su aparato
productivo refleja un importante cambio: cuando a principios de los ochenta solo
exportaba insumos primarios y petréleo el cual representaba el 50% dentro de las
exportaciones totales, a principios de los noventa la produccién de ropa con
masivas inversiones en plantas textiles se convirti6 en el motor de crecimiento de
las exportaciones. Sin embargo, a mediados de los noventa parte de las
exportaciones fueron componentes automotrices y electrénicos” (Dussel, 2005,1).
El autor menciona que desde 1993 la fuerza de un proyecto comercial de Estado
gue ejerce China se ha venido imponiendo en su actividad exportadora a nivel
internacional, sobre una fuerza de comercio esencialmente privada como la
mexicana, que a pesar “de representar la octava economia exportadora del mundo

y la primera de Latinoamérica, no ha podido hacer frente a la competencia
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asiatica, respecto a la que se ha visto desconcentrada y débil” (Oropeza, 2007,
160).

En el cuadro C3 (anexo C) encontramos las exportaciones de India. Entre los
principales productos exportados por este pais son combustibles (15% en el
2006), le siguen articulos minerales como piedras preciosas con el 13%, articulos
textiles, ropa y accesorios (3%). La industria manufacturera juega un rol
importante en la generacion de divisas para este pais. Los primeros dos sectores
exportadores presentan un crecimiento de 63% y 15% respectivamente en el
2006. La industria manufacturera juega un papel importante en las exportaciones
hindu, a tal grado que este sector ha presentado superavit en el 2006 como lo
podemos ver en el anexo estadistico. Ello no ha implicado que el pais comience a
producir a gran escala productos como estéreos, televisores y reproductores de
DVD aungue este sector ha presentado un crecimiento de aproximadamente 30%;
sin embargo, importa mas de estos bienes de lo que realmente exporta.

En el cuadro C4 (Anexo c) encontramos las exportaciones de la economia
mexicana. Podemos observar que dentro de las exportaciones manufactureras
encontramos a los equipos eléctricos y electronicos con el 25% dentro de las
exportaciones en el 2006 con un crecimiento de aproximadamente 55%. Como
segundo sector exportador se encuentra otros vehiculos con el 16% y en tercera
posicion los boilers, reactores nucleares entre otros con el 13%. Con esto
podemos darnos cuenta que la economia mexicana ha presentado una
diversificacion de los bienes exportados al igual que China e India.

Si analizamos las exportaciones que realizan estos paises pero incorporando
también a EE.UU., debido a la gran concentracion de las exportaciones mexicanas
a este pais y la competencia que enfrenta en el mismo mercado con China e India,
en el cuadro 4.3 encontramos las exportaciones de cada una de las economias.

Sobre este aspecto Chavez y Leyva (2007,6) mencionan que: “hasta el 2003,
después de Canad4, China y Meéxico fueron los principales proveedores
extranjeros del mercado estadounidense; las exportaciones de ambos paises
representaba alrededor del 23% de las importaciones totales de Estados Unidos.

Esta situacion afectaria el futuro inmediato del comercio mexicano con el vecino
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del norte abriendo fuertes retos, los cuales son objeto de diversos diagndsticos y
andlisis por parte del sector privado nacional, del gobierno y de ciertos circulos
académicos mexicanos, contemplando que la competencia china también se
presenta en el mismo mercado mexicano”

Observamos que dentro de las exportaciones chilenas en el 2007, el cobre y
manufacturas de cobre representaron el 38% de las exportaciones a nivel mundial.
De los cuales el 39% de las exportaciones totales realizadas con Estados Unidos
en el mismo periodo, el cobre ocupé también el primer lugar (como lo podemos
ver en el cuadro 4.5). El cobre también representd el mayor producto exportado
hacia China (54%). Las exportaciones realizadas hacia la economia mexicana, el
cobre también ocup6 el producto mas exportado por este pais (32% en el mismo
periodo). Cabe sefialar que dentro de las principales exportaciones chilenas
también tenemos los minerales y desperdicios minerales con el 26% de las
exportaciones a nivel internacional. EI comercio entre Chile e India estuvo basado
basicamente sobre el cobre ya que exportd el 96% de las exportaciones totales
hacia ese pais y el 33% hacia China. Los frutos comestibles, entre otros, es uno
de los productos exportados por Chile y éstas se han exportado mas al mercado
estadounidense.

Debido a la industrializacién y especializacion, China se ha convertido en un
importante consumidor de materias primas como minerales, energia, alimentos y
productos industriales. La apuesta de Chile hacia ese mercado lo ha colocado
como una de las economias de mayor crecimiento de América Latina, superando
con ello a la economia mexicana. Los sectores donde China mantiene un déficit
creciente son en combustible debido a su industrializacion creciente, aparatos
médicos y articulos de caucho (ver anexo C).

La demanda creciente de los productos minerales de China, la apuesta de
Chile de exportar productos minerales hacia ese pais haya generado un mayor
crecimiento de esta economia. A partir de estas exportaciones, también se
visualiza una diversificacion de los bienes exportados sobre todo productos
agroindustriales hacia el mercado estadounidense. México al igual que Chile ha

exportado hacia China basicamente productos primarios como minerales y ciertos
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alimentos, debido a la demanda creciente de este pais con respecto a estos
productos (ver cuadro 4.3). Pero estas exportaciones no han sido suficientes para
superar el déficit creciente que la economia mexicana mantiene con este pais.
“China se ubica en el primer lugar como consumidor mundial de carbén, estafio,
zinc, cobre y cereales, y ocupa un lugar destacado en los casos de fertilizantes,
hierro y acero, banano, granos, oleaginosos y aceites, plasticos, equipamiento
electrénico, aparatos Opticos, fotograficos y médicos, ademas de reactores
nucleares y maquinaria” (Rosales y Kuwayama, 2007a, 21).

Las maquinas y materiales eléctricos representaron el 25% de las
exportaciones realizadas por China en el 2007. El cual constituy6 el 24% dentro de
las exportaciones realizadas hacia EE.UU. en el mismo afio. Las exportaciones
efectuadas hacia la economia mexicana representaron el 27% vy; el 29% se
destinaron a India. El saldo de la balanza comercial de este pais en el 2007 fue
positivo. Solo ha presentado déficit comercial con Chile debido a los insumos
minerales que las industrias chinas necesitan de manera creciente.

De las exportaciones mexicanas realizadas hacia China, encontramos
anteriormente que éstas eran basicamente de productos minerales y primarios.
Analizando las exportaciones de China hacia México observabamos que estos son
de productos de alta tecnologia. De ahi que se observe un déficit cada vez
creciente de la economia mexicana con respecto a este pais asiético.

Si analizamos las principales exportaciones de la economia hindli encontramos
qgue son los automdéviles, tractores y otros vehiculos automotores lo que mas
export6 este pais en el 2007 (con el 15% de las exportaciones, cuadro 4.3). Este
sector ha presentado el 18% dentro de las exportaciones totales hacia México en
el 2007 y el 15% de las exportaciones que ha realizado hacia Chile. Las
exportaciones de este sector hacia el mercado estadounidense han representado
solo el 3% de las exportaciones totales realizadas en el mismo afio. Esto es una
gran ventaja para México debido a que nuestro pais concentra sus exportaciones
hacia el mercado estadounidense y las exportaciones automotrices de India

afectarian a las exportaciones automotrices mexicanas en ese mercado. Los
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productos minerales fueron las exportaciones mas significativas que India realizé
hacia China (52%).

El mercado estadounidense juega un papel central dentro de las exportaciones
de China e India. En la actualidad, las exportaciones mexicanas mantienen una
gran competencia con estos dos paises. México al igual que estos paises exporta
productos similares. Dentro de las exportaciones mexicanas se encuentran las
maquinas y aparatos eléctricos y representaron el 26% del total de las
exportaciones en el 2007 a nivel internacional de los cuales el 28% se mantuvo
como principal producto exportado hacia Estados Unidos y el 30% realizado con
Chile en el 2007. Es importante destacar que la economia mexicana solo ha
presentado superavit comercial con Estados Unidos y déficit comercial con el resto
de los paises en este afio y otros precedentes. “El mercado estadounidense ha
jugado un papel central para el crecimiento de México, le ha dado impulso a
ciertos sectores economicos. La economia mexicana ha tenido altos déficit
comerciales, pero estos déficit se han logrado reducir considerablemente con los
superavit comerciales alcanzados en particular con Estados Unidos después de
1995” (Dussel, 2000, 21)

De no ser por el acuerdo comercial realizado por la economia mexicana con los
Estados Unidos con el cual ha tenido grandes beneficios porque ha dinamizado
algunos sectores, el déficit comercial seria mucho méas agudo. Con ello también se
hubiera agravado mucho mas el crecimiento y el bienestar de la poblacion
mexicana.

Es importante destacar que China, siendo un pais que no ha firmado acuerdo
comercial alguno con Estados Unidos, este pais asiatico ha logrado penetrar
exitosamente en su mercado. Sustituyendo de manera gradual los productos
mexicanos. “El numero de productos en que México y China Compiten en el
mercado de importaciones de Estados Unidos se ha incrementado
sostenidamente y son varios los productos en que México, siendo una de los
principales proveedores, ha sido desplazado por China tales son los casos de
computadoras y partes y accesorios de computadoras, aparatos de radio y

television, textiles y prendas de vestir para mujeres; ademas de otros productos en
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los cuales México conserva su posicibn como proveedor importante pero con un
alto grado de competencia China —y otras economias”- (Ibidem,22)

Algo similar, pero aun méas acentuado sucede en el sector de articulos
eléctricos y electronicos, especialmente en los que se refiere a equipos de
computacién (Dussel, 2005). Con ello, China se especializa cada vez mas en
sectores de alta tecnologia y valor agregado; “ha dejado gradualmente de lado las
areas que ofrecen ventajas comparativas tradicionales como la manufactura de
baja tecnologia (textiles y vestimenta)” (Ibarra, 2008, 18). La diversificacion de la
produccion estudiada anteriormente hoy se refleje en una nueva composicion de
las exportaciones de estos paises, sobre todo de China e India.

Gracias a que el sector textil y manufacturero se comportara como el motor de
crecimiento del pais, se ha podido diversificar la produccién de la economia china;
es decir, habiéndose especializado en especificos segmentos productivos, lo que
siguié fue una diversificacién de produccion en bienes con alta tecnologia. Esta
diversificacion de producciéon de estos bienes es lo que lo visualiza que el pais
entre a la senda de alto crecimiento (Dussel, 2005). De ahi que la afirmacién de
Rodrik (2005, 3) sea acertada; “La estructura productiva es importante en términos
de crecimiento econdémico; que el tipo de bienes producidos también es
importante, y que las variables econdmicas y las ventajas comparativas por si
solas no determinan la estructura productiva. En el sentido méas amplio posible, el
principal argumento que respalda esta afirmacion es que se requieren estrategias
de crecimiento que complementen la busqueda de estabilidad macroeconémica,
mediante una estrategia econdmica mas productiva, centrada en las necesidades
reales del sector y que no responda a la mera suposicion de que, una vez
establecida el marco macroeconomico, el sector real funcionara
independientemente y producird el dinamismo necesario para que se dé el
crecimiento econémico”. Esta afirmacién tan oportuna del autor es lo que da
ventaja a la economia china e hindd sobre la chilena y mexicana. Esta
diversificacion implica sobre todo capacidad de estudiar el mercado internacional,
acuerdos con los empresarios e implementar politicas de crecimiento de corto y

largo plazos. A pesar de que la estructura productiva china ha cambiado, ello no
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implica que este pais haya rebasado la brecha del subdesarrollo. “Sin embargo,
esta transformacién no significa necesariamente que China se haya convertido en
uno de los principales paises productores y exportadores de estos productos. La
expansion exportadora de estos sectores dinamicos requieren de altos niveles de
insumos importados, razén por la cual el valor agregado local es reducido
representado solo el 15% del valor exportado de los dos sectores (los electronicos
y los TIC), el resto es de los insumos importados” (Rosales y Kuwayama, 2007,
24)

La estrategia seguida por el gobierno hindu para mejorar la eficiencia de las
empresas y de la economia ha sido la apertura del mercado. La apertura se ha
realizado en sectores que son propiedad del gobierno. Por ejemplo, la industria
pesada ha tenido que enfrentar la competencia internacional, dejando con ello que
estas empresas se hagan responsables de sus pérdidas y administren sus
ganancias, se ha depuesto que operen como si fueran empresas privadas (Chai y
Roy, 2007). A diferencia de China, donde el gobierno ha seguido los principios de
la ventaja comparativa en determinar, tanto la localizacion de las industrias y
seleccionar el tipo de industria a ser construida, India raramente ha seguido esta
politica. El Estado ha tratado de atraer todo tipo de industrias aunque no posea la
ventaja comparativa y la disponibilidad de los factores productivos al igual que
México y Chile. Sumado a ello, existe una limitacion con respecto a la IED, con el
cual, este pais ha presentado un dinamismo menor que China donde en este
altimo la inversion externa juega un papel importante en la produccion y

exportaciones de los bienes.

Resumen y conclusiones
Lo que mostramos en este capitulo es que las exportaciones han determinado el
crecimiento de Chile (1970-2008) y México (1985-2008), donde el periodo indica el
cambio del modelo acontecido en cada pais. Sin embargo, en China e India no
encontramos evidencia de que las exportaciones hayan determinado el
crecimiento. La explicacion del por qué en China e India las exportaciones no han

influido en el crecimiento la encontramos en que éstos han estado avocados a
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consolidar un liderazgo sectorial, lo que significa que su crecimiento se debe a
factores enddgenos y no tanto exdégenos como lo observamos en México y Chile.
Precisamente porque estos dos paises han consolidado al sector manufacturero y
servicios como el motor de su crecimiento, las exportaciones no influyen
demasiado en su crecimiento.

Una regularidad encontrada en estas economias (a excepcién de México) es
gue ha habido una composiciébn mas homogénea de sus socios comerciales. Las
exportaciones de estos paises que, aunque se concentren en una mayor
composicion en el mercado estadounidense, no la hacen en la misma proporcion
gue nuestro pais. Para lograr esa desconcentracion, estos paises se han abocado
al estudio y andlisis del mercado internacional, donde las universidades, el apoyo
gubernamental y el vinculo con los empresarios han jugado un papel importante.
El hecho de que estos paises hayan desconcentrado sus exportaciones ha
ayudado a consolidar un sector lider como lo analizamos en el capitulo dos debido
al mayor reto que han enfrentado para satisfacer los diferentes gustos y
necesidades a nivel internacional.

En la economia china, chilena y mexicana encontramos que el crecimiento del
pais influye en el crecimiento de la productividad del trabajo, lo que no podemos
decir de India, donde no existe evidencia estadistica al respecto. Esto muestra que
a mayor crecimiento sobre todo en China y México (porque los coeficientes fueron
mayores que en Chile), la productividad tiende a incrementarse, con la cual, las
exportaciones van ganando un mayor espacio en el mercado internacional.

En Chile, a pesar de que el crecimiento del pais influye positivamente en el
crecimiento de la productividad del trabajo, no muestra economias dinamicas de
escala como en China y México. Esto se debe a que el sector exportador de Chile
difiere al de estas dos economias. Este pais exporta basicamente productos
minerales y no manufactureros como lo hace China, México e incluso India.

En India también encontramos incongruencias con respecto al sector motor de
crecimiento y el sector exportador. El sector servicios es el que determina en gran

medida el crecimiento del pais y de la productividad del trabajo, pero no es el
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sector exportador. Esto ha influido a que las exportaciones no influyan demasiado
tanto en el crecimiento del pais como en la productividad del trabajo.

China es el Gnico pais que muestra una coherencia con respecto al sector lider
del crecimiento y las exportaciones que realiza. Es decir, porque el sector
manufacturero, ademas de determinar el crecimiento nacional también es el sector
exportador, este pais se ha insertado a una trayectoria de alto crecimiento en las
tltimas décadas. Lo que no encontramos en la economia chilena e hindu, donde el
primero se especializa mas en exportar bienes primarios y minerales, y en el
segundo productos manufacturados.

Por dltimo analizamos las principales exportaciones que estos paises realizan
con la finalidad de conocer las potencialidades productivas con las que cuenta la
economia mexicana y, sobre todo, los riesgos que enfrenta con la ardua
competencia China e India en el mercado estadounidense. Lo que encontramos es
que nuestro pais esta siendo desplazado de manera constante de su principal
socio comercial, esto se debe porque China e India producen los mismos bienes.
Sin embargo, estos paises no han sufrido el embate de la crisis porque no
dependen en gran medida de ese mercado como lo hace México y, porque han
consolidado una estructura productiva interna sdlida garante del empleo y de la

produccion.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES DE POLITICA ECONOMICA.

Si bien es cierto que posterior al cambio del modelo de crecimiento realizado a
mediados de los ochenta en México se siguieron los lineamientos del Consenso
de Washington, paises como China, India e incluso Chile se apartaron de estos
lineamientos porque las reglas implementadas en el consenso como: disciplina
fiscal, reorientacion del gasto publico, reformas impositivas, liberalizacion
financiera, control del tipo de cambio, liberalizacidbn comercial, apertura a la IED,
privatizaciones y desregulacion, y las incorporadas en los afios noventa como, los
derechos de propiedad, buena gobernanza, anticorrupcién, mercado de trabajo
flexible, apertura a la OMC, adhesion a los estdndares internacionales y
financieras, control de la inflacion, entre otras, fueron sustancialmente
modificadas.

Debido a que estas economias se alejaron en cierto modo de las
recomendaciones hechas en el consenso han tenido un mayor éxito con las
reformas realizadas. La participacion del gobierno ha diferido en cada uno de
estos paises. En China e India por ejemplo, se han emprendido proyectos
cofinanciados con las iniciativas privadas para entrar a la competencia
tecnologica. La economia china no ha adoptado o aplicado los derechos de
propiedad que impulsa dicho consenso sino que ha creado zonas industriales de
desarrollo, en donde la propiedad privada puede establecerse, y estos son lugares
especificos. En China e India, el gobierno no ha dejado de intervenir en sectores
productivos. La apertura en estos dos paises ha sido lenta y en algunos casos
limitadas. Situacién que no paso en México y Chile, donde esta apertura fue rapida
y radical.

En China podemos encontrar instituciones heterodoxas que producen
resultados ortodoxos; es decir, instituciones que dentro de un contexto socialista
vigilan e incentivan contextos capitalistas. Esto es, se dan incentivos a las
exportaciones, derechos de propiedad, estabilidad macroeconémica, etc. La
politica econémica aplicada es poco usual y no convencional a nivel internacional,

en el cual hay muchas cosas por aprender y por dilucidar. En la economia hindd,
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el gobierno no ha dejado en manos de la iniciativa privada todos los procesos
productivos, sino que ha impulsado a las empresas publicas dandoles un caracter
auténomo, que operan en funcién de sus rendimientos y ganancias como si fueran
empresas privadas.

Esas politicas diferenciales dieron lugar a que China e India consolidaran un
sector lider y, México y Chile sigan en el intento. Encontramos que en China se ha
consolidado al sector manufacturero como el motor de crecimiento; dicho sector
determina el crecimiento de la productividad del trabajo tanto en el mismo sector
como en las demas esferas productivas. Debido a esta endogenizacion, China se
ha insertado a una trayectoria de alto crecimiento en las ultimas décadas. La
importancia de que un sector lidere el crecimiento y beneficie a los demas
sectores estriba en que consolida un mercado interno, lo que a su vez amortigua
de alguna forma los vaivenes internacionales. De ahi que la reciente crisis
internacional no haya tenido grandes repercusiones como en México.

Sumado a lo anterior, encontramos que en China existe una coherencia entre el
sector lider del crecimiento nacional y el sector que mantiene las mayores
exportaciones. Bajo esas circunstancias, esta nacién puede competir a nivel
internacional, y por ello ha podido desplazar a Meéxico del mercado
estadounidense como segundo socio comercial. S6lo en esta economia se cumple
la hipdtesis kaldoriana del crecimiento sectorial liderado por el sector
manufacturero.

Chile, en cambio, no ha podido consolidar a un sector que sirva de pivote del
crecimiento. A pesar de que el sector manufacturero es el que influye en su
crecimiento, no es el medio que mantiene las mas altas exportaciones. Exporta
basicamente productos minerales y es una de las causas del por qué no ha
consolidado al sector manufacturero como el motor de su crecimiento y se pueda
insertar al circulo virtuoso.

Sin embargo, se destaca que este pais mantiene exportaciones agroindustriales
en donde es altamente competitivo. Ha podido desarrollar al sector primario, con
economias de enclave, fuertes eslabonamientos productivos, con lo que

aprovecha las ventajas naturales del pais. Ha convertido a este sector en
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innovador con elevada competitividad internacional. Es un sector que no influye en
el crecimiento del PIB ni en las exportaciones. Sin embargo, las politicas para
apoyar a consolidar al sector agroindustrial ha sido una de las claves de su éxito.
El caracter sectorial presente en el andlisis estructuralista y poskeynesiana solo se
cumple para la economia china, no asi para Chile e India. En India encontramos
que las economias dinamicas de escala, elevada productividad y mayor
contribucién al crecimiento del pais la hace el sector servicios y no el
manufacturero. Con esto mostramos un rompimiento sectorial en las politicas
econOmicas discutidas por los estructuralistas y los poskeynesianos pero que
consideran los neoestructuralistas. Sin embargo, lo que mostramos en este trabajo
es que el pais se ha insertado a la senda de alto crecimiento como China porque
tiene como sector lider del crecimiento interno al sector servicios, aunque este
sector no es el sector exportador. La divergencia encontrada entre el motor de
crecimiento y el sector exportador no le permite entrar al circulo virtuoso que
predice Thirlwall, de ahi que las exportaciones no hayan influido en el crecimiento
del pais y de la productividad del trabajo como sucede en China, Chile y México.
Las exportaciones mexicanas, sobre todo las manufactureras han influido en el
crecimiento del pais y de la productividad del trabajo. Con esto comprobamos la
importancia que tienen las exportaciones para el determinar al crecimiento y el
empleo del pais. Sin embargo, a pesar de que las exportaciones impactan
positivamente a estas variables, el crecimiento de las exportaciones no ha sido
positivo y de largo plazo como en Chile y China, de ahi que el crecimiento de
México no se haya endogenizado. No obstante, en este trabajo mostramos que
existen amplias posibilidades de reconstruir los encadenamientos productivos. A
nivel regional encontramos evidencia de economias dinamicas de escala al interior
del sector manufacturero en el periodo 2003-2008. Esto implica que el sector aun
puede detonar el crecimiento de la productividad y consolidarlo como el motor de
crecimiento de ciertas regiones. Existen sectores que se han especializado,
consolidados y que son competitivos al interior de las regiones dinamicas. De esa
forma se podria entrar en una trayectoria de alto crecimiento y aprovechar

adecuadamente las ventajas que ofrece el comercio internacional.
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Existen amplias posibilidades de poder lograr la innovacion en las regiones
latinoamericanas segun la teoria neoestructuralista, y México no es la excepcion.
Una de ellas es la de detectar actividades con mayores ventajas comparativas,
ello no implica que se restrinja la creacién de nuevos sectores 0 nuevas ventajas
competitivas. La politica debe orientarse hacia sectores productivos que hacen
uso intensivo de tecnologia y de capital humano y en los cuales tienen importancia
predominantemente los rendimientos crecientes y las externalidades. Esta
potencialidad, como lo demostramos en este trabajo se encuentra en el sector
manufacturero y en las exportaciones que realiza el sector.

Para lograrlo se tienen que buscar sectores potenciales que ayuden a realizarlo
-asi como lo hizo Chile- eso significa trabajar de manera conjunta con el gobierno,
universidades y el sector publico; esta politica debe ser llevada e implementada
acorde a la estructura productiva del pais, disponibilidad de capital humano,
recursos naturales, entre otros. Para ello, es importante establecer medidas
disciplinarias y recompensas; es decir, tanto incentivos como castigos. Debe haber
incentivos para que las empresas hagan inversiones en el pais. De esta forma se
evitard caer en los mismos errores de antafio donde los incentivos eran
numerosos y una falta absoluta de penalizaciones.

Las recomendaciones del neoestructuralismo giran en torno a lo que estan
haciendo estos paises. Es decir, en incorporar factores tecnoldgicos al proceso
productivo no importando cual sea el sector. De esta forma, estos paises han
podido competir a escala internacional y en los diferentes mercados porque han
sabido diversificar los bienes exportados asi como sus destinos. Sobre este
aspecto, pareceria que las recomendaciones neoestructuralistas quedan
nuevamente en el vacio como en el pasado sucedid con los estructuralistas. Sin
embargo vemos que otros paises y continentes las aplican y son exitosos como
otros lo fueron en el pasado y nuestro pais sigue ignorando esas
recomendaciones.

Entre mas dinamica sean las exportaciones como ha sucedido con estos
paises, mayor es el posicionamiento en el mercado mundial debido que van

incorporando nuevos factores productivos que los vuelve mas competitivos.
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Cuando las exportaciones se estancan o crecen moderadamente como ha
sucedido en nuestro pais, no se justifica la incorporacion de nuevos factores
productivos, y esto finalmente se refleja en la competitividad del pais, en pérdida
de mercado, lento crecimiento de las exportaciones y se inserta al lento
crecimiento observado en las ultimas décadas. A medida que el dinamismo se
traduzca en un incremento de la productividad y competitividad como encontramos
en China e India, entonces podriamos afirmar que la apertura ha sido exitosa.

La estrategia de México ha sido el establecimiento de industrias maquiladoras,
lo mismo ha hecho China e India. La diferencia con estos paises es que existe un
Estado fuerte, garante del crecimiento y desarrollo econdbmico. No se ha apostado
s6lo a las maquiladoras sino que se ha complementado con actividades que
realmente incentiven la innovacion, la tecnologia y mayor diversificacion
productiva. No se han conformado solo con actividades maquiladoras que generen
empleos sino que han vigilado la creacién de alto valor agregado. Han cuidado
qgue estas industrias generen el efecto de spillover o derramamientos tecnoldgicos
al interior del pais.

La endogenizacion del crecimiento implica creacion de tecnologia, procesos de
aprendizaje, generacion de encadenamientos productivos hacia atras y hacia
adelante, proceso en el cual, la manufactura no ha sido capaz de sobrellevar la
importacion temporal para su exportacion. La falta de integracion se debe a que
las importaciones de partes y componentes para su ensamble, y su posterior
exportacion no han sido transitorias como en estas economias, Sino que se
mantienen e incrementan, por lo cual es dificil superar el problema de la balanza
comercial.

El sector exportador manufacturero requiere de nuevos incentivos y procesos
que vayan mas alla de las importaciones temporales, son necesarios nuevos
incentivos y mecanismos tendientes a superar el problema estructural del sector
que abarquen el corto y largo plazo. La integracién con el resto del aparato
productivo es una de las urgencias del sector exportador, ademas se propone el

desarrollo tecnolégico e innovacion.
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Es preciso combinar una estructura burocrética con cierto grado de integracion.
El sector privado, las empresas, los inversionistas son los que saben donde estan
los obstaculos: si radican en el mercado o son externalidades, si se debe a las
regulaciones gubernamentales, etc. No es la burocracia sino el sector privado
quienes saben de donde provienen los problemas y, por lo tanto, cual sera la
solucion adecuada.

Diversos estudios demuestran que las dificultades de las exportaciones
mexicanas se deben a un importante desplazamiento en sectores especificos
como la electrdnica, textiles y confeccién por productos chinos en el mercado
estadounidense, con lo cual, el proceso de preparacion de largo plazo de la
economia china para integrarse a la economia mundial, sumado a la riqueza,
busqueda y agresividad en los instrumentos que ofrecen los gobiernos centrales,
provinciales y locales en China contrarrestan los mecanismos implementados en
México.

En la actualidad, México tiene amplias posibilidades de convertirse en un
puente entre China y América Latina en términos econémicos y comerciales. De
esta forma, se recomienda el fortalecimiento de vinculos con India y China
buscando una mayor complementariedad productiva con estos paises,
estableciendo acuerdos comerciales y ademas alianzas de comercio y de
inversion que le daria acceso a esos mercados, ademas de propiciar su
incorporacion a las cadenas asiaticas de produccion y exportaciones. No soélo
hacerlo con este pais, sino también tiene amplias posibilidades de fortalecer el
comercio con India, pais que ha crecido a pasos agigantados durante los ultimos
afnos.

México tiene que buscar nuevas oportunidades de comercio, impulsar el
crecimiento nacional con una mayor diversificacion de sus exportaciones que solo
puede lograr si también diversifica el destino de estas exportaciones. Necesita
reimpulsar a la industria y comenzar a incursionar en nuevos sectores que pueden
complementar el crecimiento y desarrollo del pais.

De esta forma, la politica industrial-empresarial y comercial requieren de una

perspectiva sistémica que incluya aspectos micro (de la empresa), meso

138



(instituciones) y macroecondmicas. Los aspectos macroecon0émicos no son
suficientes para entrar a la senda de crecimiento positivo y sostenido de largo
plazo, como tampoco los aspectos microecondémicos.

La solucién sobre el crecimiento y desarrollo del pais debe buscarse al interior
de cada region. Como los recursos son escasos, la focalizacion de las politicas
econdmicas se convierte en el parteaguas para resolver los problemas
estructurales existentes en el pais y la region. De esa forma se podran descubrir
las potencialidades y los problemas estructurales presentes en México. Las
buenas politicas provienen del interior de cada pais como lo muestran China e
India, y no en copiar modelos o0 en seguir recomendaciones internacionales. Es
decir, deben buscarse las potencialidades productivas, de capital humano,
instituciones y de recursos con las que cuente cada region.

En este trabajo se dejan muchas aristas, no se profundiza sobre el andlisis
regional en México y en los demas paises objeto de estudio, tampoco se estudia la
importancia del sector servicios en India y el sector agroindustrial en Chile, y como

se han especializado estos sectores. Esto lo retomaremos en trabajos futuros.
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ANEXO ESTADISTICO

Anexo A
CUADRO Al
PRUEBAS DE RAICES UNITARIAS: DATOS ANUALES 1970-2008
CHILE CHINA
TCYT* TCYNM* | TCEXP | TCPRO | TCTCR| TCYT* TCYNM* | TCEXP | TCPRO | TCTCR
TCYM** TCYM* * * *
Media 438 | 3.15 4.76 8.26 184 | 10681 9.15 11.22 85 13.05 773 | -32.02
Mediana 5.7 4.73 5.57 7.23 1.58 21.03 9.1 10.58 8.65 112 8.62 -0.93
Desv. est. 523 | 7.69 4.72 9.36 356 | 20406 3.85 6.55 3.48 10.03 317 | 21216
Sesgo 141 | 22 -0.99 1.34 -1.22 a1 -0.17 0.98 -0.31 034 -0.67 3.2
Kurtosis 4.97 8.56 3.48 9.26 7.7 20.83 4.21 6.87 3.48 1.81 289 15.25
J-B 18.36 | 7.71 6.45 7153 | 43.41 504 2.44 29.04 0.99 209 203 | 215.02
Probabilidad 0 0 0.03 0 0 0 0.29 0 0.6 0.35 0.36 0
ADF 413 | 901 | aggee | 448 | 465 | sou | gageer | 709 | 2.93%%* | 560 | -4.05% | -5.03
DF-GLS 4.1 5.15 3.86 | -4.44%% | -477** | -4.56% -2.76 -2 57Hx* -2.69 -5.71* | -0.16 | -5.11
PP 416 | -4.97 -3.99 -5.80%% | -4.62%* | -4.47* -5.03 -7.15 -4.26 -5.66** | -2.81* | -5.03
KPSS 0.22 0.06 0.22 0.06 0.09 0.06 0.18 0.06 0.21 0.13 0.25 0.23
INDIA MEXICO
TCYT* TCYNM* | TCEXP | TCPRO [ TCTCR | TCYT** TCYNM* | TCEXP | TCPRO | TCTCR
TCYM* TCYM* * *

Media 5.15 | 6.09 5.03 959 452 937 3.82 3.849 3.82 9908 3.38 016
Mediana 5.62 6.63 5.65 78 472 7.41 4.19 4.21 4.01 9.49 284 021
Desv. est. 299 | 411 3.13 8.58 36 54.42 3.64 4.609 3.57 778 355 05
Sesgo -1.22 | -0.28 -1.07 051 12 09 -0.77 -0.741 -0.7 044 246 019
Kurtosis 5.31 3 4.97 3.35 6.06 6.1 3.66 2.979 3.89 286 13.57 377
J-B 1752 1 048 | 1309 | 173 | 196 | 1712 4.39 3.39 4.27 122 | 20094 | 114
Probabilidad | 0 0.78 0 0.42 0 0 0.11 0.183 0.11 054 0 0.56
ADF -5.65 | -454 -6.16 -5.57 -3.87 -6.63 -4.38 -4.825 -3.97 -3.32 -6.31 -5.24
DF-GLS 536 | -4.03 -5.95 -4.9 -3.39 -3.96 -4.51 -4.549 -3.79 -3.19 -6.37 | -4.90*
PP -5.66 | -4.58 -6.16 -5.57 -3.93 -6.87 -4.39 -4.8 -3.98 -3.19 -6.31 -5.24
KPSS 0.55 0.28 0.57 0.52 0.65 0.19 0.108 0.24 0.31 0.06 0.05 0.3

* Intercepto con nivel de significancia al 99%;**Tendencia e intercepto con significancia del 99%; ***nivel de significancia al 95%; TC Tasa de

crecimiento
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Anexo B

CUADRO B1.

PARTICIPACION PORCENTUAL DE LAS SUBRAMAS MANUFACTURERAS EN EL TOTAL.

DIVISION INDUSTRIAL I: PRODUCTOS ALIMENTICIOS, BEBIDAS Y TABACO

Entidad Federativa 1993 1995 2000 2005 2006
México 14.13 14.24 15.04 16.16 16
Distrito Federal 18.36 17.13 16.05 14.91 15.39
Jalisco 12.13 12.54 12.14 12.24 11.48
Nuevo Leén 7.43 6.75 6.97 6.67 6.75
Vercruz de Ignacio de la Llave 6.43 7.21 7.21 6.66 6.07
Puebla 3.34 3.3 3.56 4.6 4,76
Guanajuato 3.26 3.33 3.85 3.9 3.81
Querétaro Arteaga 2.18 2.24 3.32 3.72 3.66
Coahuila de Zaragoza 2.62 2.76 2.75 3.04 3.08
Sonora 3.09 3.45 2.81 2.71 2.75
DIVISION INDUSTRIAL II: TEXTILES, PRENDAS DE VESTIR E INDUSTRIA DEL CUERO
Distrito Federal 23.55 22.52 20.21 21.08 21.69
México 19.15 16 15.38 16.59 15.88
Guanajuato 9.64 9.56 9.31 11.84 13.73
Puebla 6.59 6.82 8.56 10.14 9.26
Chihuahua 5.74 7.4 7.68 6.97 7.01
Nuevo Leén 6.1 6.37 5.39 4.41 4,59
Jalisco 8.73 7.72 6.94 4.79 4.32
Hidalgo 2.76 3.06 3.03 3.07 3.4
Coahuila de Zaragoza 1.8 2.48 3.29 3.48 3.29
Sonora 1.47 1.92 2.37 2.78 2.8
DIVISION INDUSTRIAL IIl: INDUSTRIA DE LA MADERA Y PRODUCTOS DE MADERA
Durango 10.93 11.6 11.53 10.92 12.39
Chihuahua 12.7 14.87 13.25 12.9 11.92
Jalisco 7.71 6.33 8.21 11.31 11.02
Distrito Federal 17.46 17.04 14.64 10.77 10.14
México 9.97 9.51 10.85 10.64 10.06
Nuevo Leén 4.38 4.11 5.85 6.52 7
Michoacan de Ocampo 5.65 5.22 5.62 5.2 5.47
Baja California 5.73 5.72 5.46 4.8 5.04
Puebla 4.85 4,93 5.7 5.18 4.89
Sonora 2.27 2.31 2.58 4.58 4.63
141
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DIVISION INDUSTRIAL IV: PAPEL, PRODUCTOS DE PAPEL, IMPRENTAS Y EDITORIALES

Entidad Federativa 1993 1995 2000 2005 2006
Distrito Federal 41.45 39.94 39.28 37.53 36.94
México 17.93 17.72 18.53 18.84 18.56
Nuevo Leén 8.89 7.95 8.07 6.66 6.7
Querétaro Arteaga 3.56 3.83 4.26 5.09 5.54
Vercruz de Ignacio de la Llave 3.25 3.45 3.27 3.29 3.6
Chihuahua 291 3 2.94 291 3.01
Baja California 1.55 1.58 2.27 2.75 2.89
Guanajuato 1.59 1.54 1.67 2.36 241
Jalisco 3.26 3.8 2.14 1.99 2.3
Tamaulipas 1.73 2.15 2.4 2.72 2.25
DIVISION INDUSTRIAL V: SUSTANCIAS QUIMICAS, DERlVADOS DEL PETROLEO, PRODUCTOS DE CAUCHO Y
PLASTICO
Distrito Federal 29.52 27.12 30.34 27.33 24.81
México 19.96 18.22 18.99 20 21.39
Nuevo Leén 6.57 6.91 7.4 7.77 8.21
Veracruz de Ignacio de la Llave 10.09 11.25 6.5 6.29 6.28
Guanajuato 4.81 5.11 5.06 6.09 6.25
Tamaulipas 4.1 4.39 4.63 5.36 5.63
Jalisco 5.94 5.82 5.46 5.01 5.03
Querétaro Arteaga 2.43 3.13 3.98 3.61 3.34
Coahuila de Zaragoza 1.77 2.48 2.51 2.61 2.6
Morelos 2.44 2.36 2.01 2.2 2.32

DIVISION INDUSTRIAL VI: PRODUCTOS DE MINERALES NO METALICOS
PETROLEO Y CARBON.

, EXCEPTUANDO DERIVADOS DEL

Nuevo Leén 18.3 20.58 21.42 17.63 16.96
México 16.12 15.67 14.96 16.15 16.1
Coahuila de Zaragoza 9.46 10.23 11.48 12.3 11.82
Distrito Federal 10.26 8.92 8.5 8.79 8.94
Hidalgo 7.39 6.59 7.09 6.68 6.76
Chihuahua 2.61 3.01 3.58 4.99 5.15
San Luis Potosi 2.57 2.82 2.22 2.92 3.54
Guanajuato 2.92 3.99 3.5 3.51 3.5
Jalisco 6.19 3.46 3.04 2.79 2.77
Yucatén 1.54 1.43 1.99 2.36 2.66
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DIVISION INDUSTRIAL VII: INDUSTRIAS METALICAS BASICAS

Entidad Federativa 1993 1995 2000 2005 2006
Coahuila de Zaragoza 18.84 19.86 20.5 20.43 21.71
Nuevo Leén 15.19 13.58 15.25 17.33 17.99
México 13.52 15.35 13.96 15 16.07
San Luis Potosf 10.64 10.7 11.8 12.25 11.32
Veracruz de Ignacio de la Llave 8.17 8.18 8.02 8.14 8.27
Michoacan de Ocampo 6.19 8.53 9.77 8.48 7.65
Distrito Federal 10.89 8.46 7.58 5.37 4.57
Puebla 5.11 4.57 3.83 3.74 3.81
Sonora 3.78 3.28 3.36 3.08 2.5
Jalisco 2.97 3.22 2.45 2.48 2.14
DIVISION INDUSTRIAL VIII: PRODUCTOS METALICOS, MAQUINARIA Y EQUIPO
México 20.47 19.74 19.47 14.1 13.87
Nuevo Ledn 8.8 8.95 9.38 12.41 12.09
Coahuila de Zaragoza 7.12 8.16 6.12 10.32 9.87
Distrito Federal 19.9 18.82 21.08 10.01 9.36
Puebla 4.59 451 5.32 7.98 8.35
Chihuahua 7.75 8.44 8.02 7.24 7.35
Guanajuato 1.51 1.44 1.29 6.71 6.56
Baja California 4.48 5.35 5.53 5.69 5.56
Tamaulipas 4.92 6.24 4.88 5.66 5.3
Aguascalientes 1.36 1.8 2.13 3.53 4.18
DIVISION INDUSTRIAL IX: OTRAS INDUSTRIAS MANUFACTURERAS
Distrito Federal 35.49 34.27 25.76 21.18 21.18
Baja California 8.27 9.29 12.18 15.25 16.58
Chihuahua 6.29 6.87 8 11.12 11.97
Jalisco 9.96 11.51 12.63 11.52 8.44
México 11.67 8.22 8.13 7.64 7.79
Aguascalientes 5.05 6.23 6.93 6.33 6.22
Tamaulipas 2.52 2.35 4.47 491 5.29
Sonora 2.51 3.58 3.93 4.94 4.79
Nuevo Leén 5.79 4.74 3.97 2.88 3.1
Guerrero 1.61 1.99 2.21 2.33 2.28

FUENTE: INEGI. Direccién General de Contabilidad Nacional y Estadisticas Econémicas. Direccion General Adjunta de

Cuentas Nacionales. Direccién de Contabilidad Nacional.
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Cuadro B2
Aguascalientes: Coeficiente de localizacion del empleo y de la produccion

1998 2003
Coeficiente
de
localizaci6  Coeficiente Coeficiente de  Coeficiente Tasa de crecimiento del
n del De Localizacion localizacion del  de localizacion valor agregado, 1998-
Sector empleo productiva empleo productiva 2003
333312 Fabricacion de maquinas 333312 Fabricacion de maquinas 339940 Fabricacion de articulos y accesorios para
fotocopiadoras 52.72 60.55 | fotocopiadoras 51.68 52.26 | escritura, pintura, dibujo y actividades de oficina 2.43
334290 Fabricacién de otros equipos de 332430 Fabricacion de envases metalicos de
312132 Elaboracion de aguamiel y pulque 6.16 14.63 | comunicacion 8.45 24.39 | calibre ligero 2.23
336310 Fabricacion de motores de gasolina 314120 Confeccién de cortinas, blancos y 311614 Elaboracion de manteca y otras grasas
y sus partes para vehiculos automotrices 8.05 13.86 | similares 8.92 9.32 animales comestibles 141
311940 Elaboracién de condimentos y 337210 Fabricacion de muebles de oficinay
aderezos 3.04 12.44 | 327112 Fabricacion de muebles de bafio 4.44 7.83 estanteria 1.13
311940 Elaboracion de condimentos y 313111 Preparacion e hilado de fibras duras
324110 Refinacion de petréleo 1.14 11.63 | aderezos 1.05 7.27 naturales 1
314120 Confeccion de cortinas, blancos y 311230 Elaboracion de cereales para el
similares 8.58 9.21 | 311411 Congelaci6n de frutas y verduras 1.49 7.18 desayuno 0.9
334410 Fabricacion de componentes
311411 Congelacion de frutas y verduras 4.7 8.17 | electrénicos 2.21 6.61 327391 Fabricacion de productos preesforzados 0.8
336310 Fabricacion de motores de gasolina 334519 Fabricacion de otros instrumentos de
311520 Elaboracion de helados y paletas 1.68 7.37 | y sus partes para vehiculos automotrices 6.24 6.14 navegacion, medicion, médicos y de control 0.71
333112 Fabricacion de maquinaria y equipo 316992 Fabricacion de articulos de 336370 Fabricacion de piezas metalicas
pecuario 3.08 6.63 | talabarteria 2.07 4.09 troqueladas para vehiculos automotrices 0.69
333610 Fabricacion de motores de
combustion interna, turbinas y 336110 Fabricacion de automoéviles y 315221 Confeccion en serie de ropa interior y de
transmisiones. 5.25 6.22 | camionetas 5.19 3.84 dormir 0.63
315229 Confeccion de otra ropa de
327112 Fabricacion de muebles de bafio 7.23 6.09 | materiales textiles 297 33 326290 Fabricacion de otros productos de hule 0.62
333610 Fabricacion de motores de
313112 Reparacion de hilado e hilado de combustion interna, turbinas y 325412 Fabricacion de preparaciones
fibras blandas 2.24 5.91 | transmisiones 5.27 3.28 | farmacéuticas 0.57
313113 Fabricacion de hilos para coser y 313310 Acabado de fibras, hilados, hilos y 311330 Elaboracion de productos de chocolate a
bordar 2.17 5.14 | telas 5.58 3.24 partir de chocolate 0.56

Fuente: Elaboracién propia con datos del Censo Econédmico 2004.

144



Cuadro B3
. Guanajuato: Coeficiente de localizacion del empleo y de la produccién

1998 2003
Coeficiente

Coeficiente de  Coeficiente de de Coeficiente de Tasa de crecimiento del

localizacion localizacion localizacion localizacion valor agregado, 1998-

del empleo productiva del empleo productiva 2003

316110 Curtido y acabado de cuero 'y 334610 Fabricacion y reproduccion de medios
311411 Congelacion de frutas y verduras 10.35 12.19 | piel 12.62 13.66 | magnéticos y dpticos 2.57
316211 Fabricacion de calzado con corte 316211 Fabricacion de calzado con 314992 Fabricacion de redes y otros productos de
de piel y cuero 12.08 11.62 corte de piel y cuero 13.05 13.33 | cordeleria 2.15
316110 Curtido y acabado de cuero 'y 311411 Congelacion de frutas y 327399 Fabricacion de otros productos de cemento y
piel 11.69 11.58 | verduras 12.38 10.53 | concreto 1.6
333293 Fabricacion de maquinaria y 316212 Fabricacion de calzado con
equipo para la impresion 4.5 8.82 | corte de tela 11.19 8.71 315224 Confeccion en serie de ropa especial 0.86
336110 Fabricacion de automoviles y
camionetas 17 8.13 | 316214 Fabricacion de calzado de hule 10.36 8.7 339999 Otras industrias manufactureras 0.78
316212 Fabricacion de calzado con corte 336350 Fabricacion de partes de 322220 Fabricacion de bolsas de papel y productos
de tela 9.24 7.63 | sistemas de transmision 5.27 6.34 | celulésicos recubiertos y tratados 0.65
316219 Fabricacion de huaraches y 311513 Elaboracién de derivados y 311614 Elaboracién de manteca y otras grasas
calzado de otro tipo de materiales 425 6.41 | fermentos lacteos 3.57 6.1 animales comestibles 0.56
315991 Fabricacién de sombreros y 315210 Confeccién de ropa de cuero, 336370 Fabricacion de piezas metalicas troqueladas
gorras 3.73 5.65 | piel y materiales sucedaneos 5.16 5.36 para vehiculos automotrices 0.55
336110 Fabricacion de automéviles y

316214 Fabricacion de calzado de hule 7.14 5.06 | camionetas 1.96 5.06 | 334410 Fabricacion de componentes electronicos 0.5
313230 Fabricacion de telas no tejidas 3.12 4.11 | 313230 Fabricacion de telas no tejidas 4.76 4.97 315222 Confeccion en serie de camisas 0.49
311612 Corte y empacado de carne de 315991 Fabricacion de sombreros y 333411 Fabricacion de sistemas de aire acondicionado
ganado y aves 2.7 4.11 | gorras 2.93 477 y calefaccion 0.48
311513 Elaboracion de derivados y 333292 Fabricacion de maquinaria y
fermentos lacteos 2.68 3.91 | equipo para la industria textil 3.7 4.36 314911 Confeccion de costales 0.46
315210 Confeccién de ropa de cuero, 335220 Fabricacion de aparatos de 327122 Fabricacion de azulejos y losetas no
piel y materiales sucedaneos 10.04 3.66 | linea blanca 2.6 3.91 refractarias 0.44

Fuente: Elaboracion propia con datos del Censo Econdémico 2004.
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Cuadro B4

Puebla: Coeficiente de localizacion del empleo y de la produccion

1998

2003

Coeficiente de

Coeficiente de

Coeficiente de

Coeficiente de

Tasa de
crecimiento del

localizacion localizacion localizacion del localizacion valor agregado,
del empleo productiva empleo productiva 1998-2003

332991 Fabricacion de baleros y 311320 Elaboracion de chocolate y productos de 331210 Fabricacion de tubos y postes de hierro y

rodamientos 7.3 16.57 chocolate a partir de cacao 0.97 14.86 | acero de material comprado 1.2

312133 Elaboracion de sidra y otras 333112 Fabricacion de maquinaria y equipo

bebidas fermentadas 10.05 14.79 pecuario 3.07 13.32 | 313320 Recubrimiento de telas 1.18

336370 Fabricacion de piezas metalicas 333220 Fabricacion de maquinaria y equipo para

troqueladas para vehiculos automotrices 4.49 8.24 332991 Fabricacion de baleros y rodamientos 5.44 11.31 | laiindustria del hule y del plastico 1.15

327420 Fabricacion de yeso y productos 336370 Fabricacion de piezas metéalicas

de yeso 1.46 8 troqueladas para vehiculos automotrices 7.33 8.53 | 339999 Otras industrias manufactureras 0.89

314993 Fabricacion de productos 311340 Elaboracion de dulces, chicles y productos 311340 Elaboracion de dulces, chicles y productos

textiles reciclados 5.92 7.45 de confiterfa que no sean de chocolate 1.72 7.01 | de confiteria que no sean de chocolate 0.82

313112 Preparacion e hilado de fibras 314993 Fabricacion de productos textiles 333112 Fabricacion de maquinaria y equipo

blandas 7.54 6.31 reciclados 7.23 6.61 | pecuario 0.81

311922 Tostado y molienda de café 2.38 5.63 336110 Fabricacion de automéviles y camionetas 6.87 6.35 | 311230 Elaboracion de cereales para el desayuno 0.73
336330 Fabricacion de partes de sistemas de

321991 Fabricacion de productos de 336340 Fabricacion de partes de sistemas de direccion y de suspension para vehiculos

materiales trenzables, excepto palma 6.25 5.55 frenos para vehiculos automotrices 3.78 5.46 | automotrices 0.69

336110 Fabricacion de automoviles y 321991 Fabricacién de productos de materiales

camionetas 7.28 5.49 trenzables, excepto palma 4.89 5.38 | 311924 Preparacion y envasado de té 0.6

313310 Acabado de fibras, hilados, hilos 312142 Elaboracion de bebidas destiladas de

y telas 5.49 493 313310 Acabado de fibras, hilados, hilos y telas 4.96 5.01 | agave 0.52

339112 Fabricacién de material de

curacion 1.99 44 327420 Fabricacion de yeso y productos de yeso 3.53 3.89 | 315999 Confeccion de otros accesorios de vestir 0.5

315991 Fabricacion de sombreros y 336310 Fabricacién de motores de gasolina y sus 311214 Elaboracién de harina de otros productos

gorras 2.98 4.16 partes para vehiculos automotrices 2.19 3.8 agricolas 0.43

311422 Conservacion de frutas y verduras por
325999 Fabricacion de otros productos procesos distintos a la congelacion y la 315210 Confeccioén de ropa de cuero, piel y
quimicos 2.62 4.05 deshidratacion 3.25 3.78 | materiales sucedaneos 0.43

Fuente: Elaboracion propia con datos de los Censos econémicos, 1999 y 2004
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CUADRO B5
COEFICIENTES TECNICOS.

1111

1121

1122

1123

1124

1125

1129

1132

1133

1141

1142

1151

3111

3112

3113

3114

3115

3116

3117

3118

3119

Cultivo  de

granos
semillas

y

oleaginosas

Elaboracién
de
alimentos
para
animales

Molienda

de granos y
de semillas
oleaginosas

Elaboracién
de azdcar,
chocolates,

dulces y
similares

Co
de

nservacion
frutas,

verduras y
guisos

Elaboracién
de
productos
lacteos

Matanza,

empacado y
procesamiento
de carne de
ganado y aves

Preparacion
y envasado
de
pescados y
mariscos

Elaboracién
de
productos
de
panaderia y
tortillas

Otras
industrias
alimentarias

Explotacion

de bovinos

Explotacion
de porcinos

Explotacion

avicola

Explotacion

de ovinos
caprinos

y

Acuicultura
animal

Explotacion
de otros

animales

Viveros
forestales
recoleccién
de
productos
forestales

y

Tala de

arboles

Pesca

Caza
captura

y

Servicios

relacionados

con
agricultura

la

0.17773

0.00007

0.00002

0.00276

0.17559

0

0.00008

0.00327

0.22909

0.00054

0.00002

0.01468

0.00019

0.00164

0.13394

0.01384

0.00303

0.00005

0.00001

0.00007

0

0.00554

0.18997

0.00834

0.00001

0.00046

0.21138

0.05651

0.15549

0.00033

0.00022

0.00093

0.0212

0.00001

0.28817

0.04292

0

0.00493

0.00001

0.06201

0.01683

0.03625

0.00624

0.00018

0.00316

0.00031

0.00011

Fuente: INEGI. Matriz de insumo producto 2003
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CUADRO B6. MULTIPLICADORES DE OFERTA Y DEMANDA, 2003

Multiplicad multiplicado

Multiplicad multiplicado

ores de res de ores de res de
Cédigo Ramas oferta demanda Codigo Ramas oferta demanda
Elaboracion de
alimentos para Industria basica del hierro y del
3111 animales 1.67 1.95 3311 acero 1.83 3.63
Fabricacion de productos de
Molienda de granos y hierro y acero de material
3112 de semillas oleaginosas 1.59 1.48 3312 comprado 1.86 2.01
Elaboracion de azucar,
chocolates, dulces y
3113 similares 1.81 1.18 3313 Industria del aluminio 1.75 1.32
Conservacion de frutas, Industrias de metales no
3114 verdurasy guisos 1.87 1.09 3314 ferrosos, excepto aluminio 1.76 2.30
Elaboracion de Moldeo por fundicién de piezas
3115 productos lacteos 1.96 1.11 3315 metdlicas 1.57 1.11
Matanza, empacado y
procesamiento de Fabricacion de productos
3116 carne de ganadoy aves 2.11 1.42 3321 metdlicos forjados y troquelados 1.64 1.16
Fabricacién de herramientas de
Preparacién y envasado mano sin motor y utensilios de
3117 de pescados y mariscos 1.94 1.05 3322 cocina metalicos 1.51 1.03
Elaboracion de Fabricacién de estructuras
productos de panaderia metalicas y productos de
3118 vy tortillas 1.69 1.14 3323 herreria 1.69 1.15
Otras industrias Fabricacién de calderas, tanques
3119 alimentarias 1.77 1.33 3324 y envases metalicos 1.70 1.14
Fabricacion de herrajesy
3121 Industria de las bebidas 1.79 1.29 3325 cerraduras 1.26 1.01
Fabricacion de alambre,
3122 Industria del tabaco 1.47 1.07 3326 productos de alambre y resortes 1.82 1.14
Preparacion e hilado de
fibras textiles y Magquinado de piezas metdlicas
3131 fabricacién de hilos 1.57 1.34 3327 y fabricacion de tornillos 1.55 1.18
Recubrimientos y terminados
3132 Fabricacién de telas 1.62 1.45 3328 metalicos 1.78 1.24
Acabado y
recubrimiento de Fabricacién de otros productos
3133 textiles 1.41 1.04 3329 metdlicos 1.53 1.22
Fabricacién de maquinaria'y
equipo para las actividades
Confeccién de agropecuarias, para la
alfombras, blancos y construccion y para la industria
3141 similares 1.46 1.07 3331 extractiva 1.57 1.06
Confeccién de otros Fabricacion de maquinaria 'y
productos textiles, equipo para las industrias
excepto prendas de manufactureras, excepto la
3149 vestir 1.43 1.10 3332 metalmecdnica 1.46 1.03
Fabricacién de maquinaria 'y
Tejido de prendas de equipo para el comercio y los
3151 vestir de punto 1.36 1.04 3333 servicios 1.30 1.06
Fabricacién de sistemas de aire
acondicionado, calefaccién y de
Confeccién de prendas refrigeracion industrial y
3152 de vestir 1.38 1.28 3334 comercial 1.53 1.03
Fabricacién de maquinaria'y
Confeccién de equipo para la industria
3159 accesorios de vestir 1.35 1.08 3335 metalmecdnica 1.65 1.03
Fabricacién de motores de
Curtido y acabado de combustion interna, turbinas y
3161 cueroy piel 1.90 1.56 3336 transmisiones 1.48 1.10
Fabricacion de otra maquinaria
3162 Fabricacion de calzado 1.80 1.14 3339 y equipo para la industria en 1.49 1.23

148

148



3169

3211

3212

3219

3221

3222

3231

3241

3251

3252

3253

3254

3255

3256

3259

3261

3262

3271

3272

3273

3274

Fabricacién de otros
productos de cuero,
piel y materiales
sucedaneos
Aserrado y
conservacion de la
madera

Fabricacién de
laminados y
aglutinados de madera
Fabricacién de otros
productos de madera

Fabricacidon de celulosa,
papel y cartén
Fabricacion de
productos de papel y
carton

Impresion e industrias
conexas

Fabricacién de
productos derivados
del petréleo y del
carbon

Fabricacion de
productos quimicos
basicos

Fabricacion de hules,
resinas y fibras
quimicas

Fabricacion de
fertilizantes, pesticidas
y otros agroquimicos
Fabricacién de
productos
farmacéuticos
Fabricacion de pinturas,
recubrimientos,
adhesivos y selladores
Fabricacion de jabones,
limpiadores y
preparaciones de
tocador

Fabricacién de otros
productos quimicos
Fabricacion de
productos de plastico
Fabricacion de
productos de hule
Fabricacién de
productos a base de
arcillas y minerales
refractarios
Fabricacion de vidrio y
productos de vidrio
Fabricaciéon de cemento
y productos de
concreto

Fabricacion de cal, yeso
y productos de yeso

1.62

1.72

2.04

1.61

1.85

1.65

1.65

2.02

2.00

1.81

1.80

1.59

1.74

1.69

1.67

1.55

1.59

1.50

1.66

1.55

1.80

1.06

1.68

2.18

2.22

5.48

3.88

1.49

1.33

1.69

1.43

2.00

1.30

1.08

1.33

1.57

1.13

3341

3342

3343

3344

3345

3346

3351

3352

3353

3359

3361

3362

3363

3364

3365

3366

3369

3371

3372

3379

3391

general

Fabricacién de computadoras y
equipo periférico

Fabricacion de equipo de
comunicacion

Fabricacién de equipo de audio
y de video

Fabricacién de componentes
electrénicos

Fabricacién de instrumentos de
navegacion, medicion, médicos
y de control

Fabricacion y reproduccion de
medios magnéticos y dpticos
Fabricacién de accesorios de
iluminacion

Fabricacion de aparatos
eléctricos de uso doméstico
Fabricacion de equipo de
generacion y distribucion de
energia eléctrica

Fabricacién de otros equipos y
accesorios eléctricos

Fabricacion de automoviles y
camiones

Fabricacion de carrocerias y
remolques

Fabricacién de partes para
vehiculos automotores

Fabricacién de equipo
aeroespacial
Fabricacion de equipo
ferroviario

Fabricacién de embarcaciones
Fabricacién de otro equipo de
transporte

Fabricacion de muebles,
excepto de oficina y estanteria
Fabricacién de muebles de
oficina y estanteria

Fabricaciéon de productos
relacionados con los muebles
Fabricacion de equipo y material
para uso médico, dental y para
laboratorio

1.25

1.15

1.15

1.14

1.28

1.20

1.21

1.05

1.02

1.03

1.24

1.03

1.09

1.01

1.02

1.06

1.01

1.07

1.97

1.01

1.06

1.00

1.04

1.08

1.02

1.01

1.06

Fuente. Elaboracidn propia con datos del INEGI
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Anexo C

Cuadro C1
Principales bienes exportados por Chile

Exportaciones Importacione Valor del
como porcentaje Exportaciones S como crecimiento de
de las Importaciones como porcentaje proporcion las Valor del
exportaciones como porcentaje | de exportaciones | del mundial | exportaciones | crecimiento de las
totales (%) del total (%) mundiales (%) (%) (%) importaciones (%)
2003 2003 2006 2003 2006 2003 2006 | 2003 | 2006 | 2003 ‘ 2006 | 2003 2006
00 Todas la
industrias 100 100 100 100 0.27 0.47 0.23 0.28 15 34 13 23
74 Cobre y articulos
de cobre 25.14 37.6 19.08 24.29 12.56 15.6 0.41 0.46 8 46 31 35
26 Oroy
desperdicios de oro 14.82 25.5 15.27 13.46 9.98 14.9 0.25 0.3 35 60 11 18
08 Fruta comestible,
nueces, citricos,
melones 8.41 4.04 9.03 9.06 4.56 4.3 0.22 0.19 23 13 16 21
03 Pescado,
crustaceos,
mollusgos, etc 7.75 4.8 8.62 10.01 3.25 4.27 0.14 0.35 14 18 -1 27
44 Madera 'y
articulos de madera 6.09 3.48 4.16 3.77 1.6 1.76 03 034 9 15 10 19
47 Pulpa de madera,
entre otros 4.3 2.4 2.17 2.3 3.95 4.46 0.32 0.68 5 13 10 110
22 Bebidas
alcohdlicas y
vinagres 3.37 1.76 2.03 1.75 1.38 1.44 0.2 0.29 10 12 18 23
99 Bienes no
especificados en
otra parte 2.63 2.06 1.98 2.22 0.27 0.36 0.14 0.23 3 22 11 27
29 Quimica organica | 2.42 1.49 1.66 145 0.25 0.28 0.38 0.32 44 25 10 22
28 Quimica
inorganica, metales
preciosos, etc 2.22 1.71 1.63 1.66 0.96 1.17 0.38 0.39 20 27 8 14
27 Combustibles
minerales. Petréleo,
productos
destilados, etc 2.18 1.9 1.59 1.86 0.06 0.06 0.14 0.17 111 50 9 20
71 Perlas, metales
preciosos, monedas,
etc 1.89 141 1.58 141 0.26 0.34 0.24 041 9 23 3 17
23 Residuos,
desperdicios de
comida industrial
para animales 1.83 0.97 1.57 1.32 1.47 1.69 0.13 0.42 8 12 11 15
48 Papel y articulos
de papel, etc 1.52 0.9 1.53 1.27 0.26 0.34 0.64 0.15 19 18 19 15
20 Vegetales, frutas
preparacion de
frutas, etc 121 0.72 1.48 1.22 0.94 1.13 0.21 0.48 12 17 11 23
16 Carne, pescado y
productos de mar
preparados 1.18 0.61 1.27 1.14 1.25 1.16 0.45 1.15 22 15 25 23
02 Carne y
productos de carne
comestible 1.16 0.99 1.25 1.38 0.49 0.82 041 091 44 36 17 21
39 Plasticos y
articulos derivados 0.89 0.6 1.23 1.08 0.08 0.09 05 047 24 24 12 19
84 Boilers,
Maquinaria;
reactores nucleares,
etc 0.8 0.75 121 1.23 0.02 0.03 0.79 0.31 14 31 20 20
87 Otros vehiculos
como ferrocarriles y
tranvias 0.74 0.32 1.18 0.83 0.02 0.02 0.63 0.46 n.d n.d 29 19
21 Miscelanea 0.66 0.32 1.17 0.82 0.58 0.54 0.34 05 n.d n.d 8 10
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comestible
31 Fertilizantes 0.65 0.34 1.15 0.96 0.69 0.65 0.19 05 4 11 -4 17
12 Semilla de aceite,
granos, frutas, etc,
nes 0.59 0.29 1.01 0.73 0.43 0.5 0.82 0.77 17 12 31 17
72 Hierro y acero 0.48 1.14 0.89 1.39 0.06 0.19 0.34 0.15 48 77 7 18
10 Cereales 0.45 0.17 0.82 0.47 0.23 0.19 0.19 0.24 34 9 -6 n.d
40 Articulos de
caucho y sus
derivados 0.43 0.28 0.71 0.73 0.12 0.13 0.19 0.17 0 16 6 22
04 Productos
lacteos, miel, etc 0.42 0.23 0.69 0.67 0.24 0.28 0.95 0.26 67 27 29 19
07 Vegetales
comestibles, ciertos
raices y tubérculos 0.41 0.16 0.64 0.46 0.3 0.23 0.11 0.37 12 4 -3 14
33 cosméticos,
perfumes, etc 0.32 0.11 0.54 0.38 0.14 0.1 0.31 0.39 n.d n.d -2 11
94 Muebles,
alumbrados, tableros
construidos o
prefabricados 0.3 0.13 0.54 0.4 0.06 0.05 0.38 0.45 n.d n.d 9 12
73 Articulos de
hierro o fierro 0.3 0.32 0.54 0.85 0.05 0.09 0.24 0.66 -17 26 126 17
Fuente: Organizacion Mundial de Comercio
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Principales bienes ex|

Cuadro C2

portados por China.

China

Exportaciones
como porcentaje
de las
exportaciones
totales (%)

Importacion
es como
porcentaje
del total (%)

Exportaciones
como porcentaje
de exportaciones

mundiales (%)

Importacione
s como
proporcién
del mundial
(%)

Valor del
crecimiento
de las
exportacion
es (%)

Valor del
crecimiento de
las
importaciones
(%)

Comercio neto
(X-M)/(X+M) *
100

2003 2006

2003 ‘ 2006

2003 2006

2003 | 2006

2003 | 2006

2003 | 2006

2003 2006

00 Todas la
industrias

85 Equipos
eléctricos y
electrénicos
84 Boilers,
Maquinaria;
reactores
nucleares, etc
62 Articulos de
vestir,
accesorios no
tejidos o de
punto

61 Articulos de
vestis,
accesorios,
tejidos o de
punto

95 Juguetes,
juegosy
equipos de
deporte

64 Calzado,
polaina ect

94 Muebles,
alumbrados,
tableros
construidos o
prefabricados
27
Combustibles
minerales.
aceite,
productos
destilados, etc
90 Aparatos
médicos,
fotogréficos,
Opticos, etc
39 Plasticos y
articulos
derivados

42 Articulos de
piel, animales,
arneses, otros
73 Articulos de
hierro o fierro
87 Otros
vehiculos
como
ferrocarriles y
tranvias

29 Quimica
organica

52 Algodén
63 Otros
articulos
textiles, ropa,
etc

100 100

20.3 23.48

19.03 19.26

5.72 451

4.72 4.63

3.03

2.34

2.96 2.25

2.94 2.89

2.54 1.83

241 3.37

2.28 2.29

2.17 1.28

2.16 2.76

1.85 231

1.63 1.6
1.42 0.92

1.41 1.25

100 100

251 276
8 7

17.3 137

0.19 011

0.14 0.09

0.11

0.1

0.09 0.08

0.16 0.12

11.2
7.09 6

6.09 7.44

51 478

0.03 0.05

0.82 0.88

2.86 2.15

3.88 3.77
113 1.15

0.02 0.02

5.89 8.08

8.69 13.97

7.93 11.9

20.72  27.48

20.25 30.84

26.53  33.09

23.97 29.19

13.42 20.38

15 1.01

4.54 8.78

4.19 5.79

33.6 32.12

8.49 12.92

1.14 2.25

3.62 5.23
14.48  17.82

2427  33.42

152

542 6.48

12.9
9.81 3

6.81 7

0.64 0.56

0.53 0.2

0.68

0.86

0.62 0.76

0.63 0.64

3.63 4.9

10.4
5 15.5

8.7 984

042 0.84

298 3.34

166 171

7.65
11.8

9.49
19.5

0.27 0.39

35 31

36 36

66 39

22 21

29 29

14 18

17 18

31 30

32 20

43 45

24 29

22 12

30 39

40 40
28 29

27 16

40 29

38 27

39 28

34 18

14 21

21 16

62 23

51 47

82 40

21 21

36 34

20 26

82 27

43 28

42 32

49 31

3 10.1

-7.8 1.9

7.7 26.2

93.9 96.1

94.8 96.9

93.5 93.5

94.4 94.6

90.3 93.5

-44.9 -66.7

-40.8 -28.7

-35.6

97.3 94.4

47.4 58.8

-18.6 13.5

-38.4 -315
14.4 -1.3

97.9 97.7
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86
Ferrocarriles,
tranvias, etc
54 filamentos
artificiales

28 Quimica
inorgéanica,
metales
preciosos, etc
44 Madera y
articulos de
madera

72 Hierro y
acero

76 Aluminio y
sus derivados
03 Pescado,
crustaceos,
mollusgos, etc
71 Perlas,
metales
preciosos,
monedas, etc
82
Herramientas,
implementos a
base de metal,
etc

89 Barcos,
botes y
estructuras
flotantes

69 Productos
de ceramica
55 Fibra
artificial

16 Carne,
pescado y
productos de
mar
preparados
10 Cereales
40 Articulos de

caucho y sus
derivados

0.92

0.86

0.82

0.79

0.78

0.77

0.76

0.75

0.75

0.69

0.68

0.64

0.61
0.59

0.58

0.69

0.68

0.79

0.89

2.59

0.96

0.49

0.71

0.62

0.84

0.65

0.57

0.57
0.11

0.77

0.11

0.87

0.66

1.13

5.38

0.81

0.45

0.45

0.23

0.2

0.05

0.79

0.01
0.11

0.9

0.15

0.48

0.79

0.82

2.53

0.78

0.4

0.58

0.24

0.07

0.04

0.36

0.01
0.1

1.07

23.33

11.16

7.71

4.52

2.1

4.5

6.98

2.27

11.06

5.44

12.18

11.52

14.09
6.69

3.55

25.66

17.45

9.34

7.76

7.66

6.74

7.56

2.92

14.2

8.97

18.63

19.24

18.78
2.1

6.3

3.55

11.8

5.17

5.58

12.9

4.41

3.53

13

3.18

2.02

0.92
12.5

0.14
1.06

4.89

6.73
111

7.14

5.65

5.99

4.53

4.52

2.04

4.33

0.77

10

0.16
155

7.02

69

55

19

22

48

49

16

16

26

57

27

10

15
57

28

29

28

26

32

82

42

13

25

23

43

28

22

24
-11

39

16

40

12

68

33

19

38

53

36

52

27
-8

51

33

34

12

11

27

19

36

32

18
14

36

80

13.7

-14.5

-73.3

0.6

28.3

28.2

55.1

57.6

86

-7.8

98
70.7

-18.5

69.3

27

9.6

141

11.3

19.9

20.1

19.8

52.8

87.7

89.8

324

98.4
11.7

Fuente: Organizacién Mundiales de Comercio
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Cuadro C3
Principales bienes exportados por India

Exportaciones Exportaciones | Importacione Valor del
como porcentaje | Importacion | como porcentaje S como crecimiento Valor del Comercio
de las es como de proporcién de las crecimiento de neto (X-
exportaciones porcentaje exportaciones del mundial | exportacione | las importaciones | M)/(X+M) *
totales (%) del total (%) | mundiales (%) (%) s (%) (%) 100
India 2003 2006 | 2003 | 2006 | 2003 2006 | 2003 ‘ 2006 | 2003 | 2006 2003‘ 2006 2003 | 2006
00 Todas la
industrias 100 100 100 100 0.85 1.05 1.01 152 20 25 26 32 -10.1 19
71 Perlas,
metales
preciosos, 121
monedas, etc | 16.83 12.72 | 18.1 6 7.32 6.81 9.86 9.97 17 15 34 21 -13.7 -16.8
27
Combustibles
minerales.
aceite,
productos 29.0 333
destilados, etc | 5.85 14.96 5 1 0.5 1.07 279 34 37 63 14 33 -71.8 -53.2
62 Articulos de
vestir,
accesorios no
tejidos o de
punto 5.55 418 | 0.04 0.03 | 2.89 3.32 0.02 0.03 5 12 78 33 98.4 98.2
29 Quimica
organica 4.42 4.54 4 325 | 1.42 1.92 1.48 1.92 33 29 40 29 -5.1 -2.6
61 Articulos de
vestir,
accesorios,
tejidos o de
punto 4.23 286 |0.01 0.01] 261 2.48 0.01 0.02 12 11 35 33 99.2 98.6
72 Hierro y
acero 4.06 443 | 227 33 1.57 17 1.02 1.83 34 31 59 53 187 -45
84 Boilers,
Magquinaria;
reactores 10.0
nucleares, etc 3.93 4.03 | 8.87 2 0.24 0.32 0.65 1.19 45 31 34 38 -46.9  -57
52 Algodén 3.86 3.11 | 0.62 0.25| 5.67 7.86 1.22 1 11 16 40 8 67.2 78.8
85 Equipos
eléctricos y
electrénicos 2.98 325 |841 7.84 | 0.18 0.25 0.61 0.86 30 30 29 30 -55.2  -56
87 Otros
vehiculos
como
ferrocarriles y
tranvias 2.73 298 |0.72 0.73 | 0.24 0.38 0.08 0.14 54 35 65 42 51.1 46.9
63 Otros
articulos
textiles, ropa,
etc 2.55 182 |0.14 0.06 | 6.31 6.36 0.44 03 27 16 94 17 87.2 913
30 Productos
farmacéuticos 2.54 252 1032 035 0.88 11 0.13 0.22 15 23 4 28 73.2 66.3
73 Articulos de
hierro o fierro 2.4 269 1082 136 | 1.36 1.64 056 1.21 31 31 45 55 40.9 147
10 Cereales 2.37 1.34 0 0.7 3.87 3.42 0 2.45 -6 2 45 681 99.9 134
39 Plasticos y
articulos
derivados 2.09 217 |158 159 | 055 0.71 0.51 0.77 32 29 36 35 3.8 -3.8
26 Oroy
desperdicios
de oro 2.05 3.86 | 065 3.09 | 4.33 5.09 132 488 24 47 10 88 4.1 8.1
03 Pescado,
crusticeos,
mollusgos, etc | 1.94 124 |0.01 0.01| 255 2.49 0.02 0.03 n.d n.d 37 31 98.2 97
42 Articulos de
piel, animales,
arnés, otros 1.57 0.96 | 0.02 0.03 ]| 3.49 3.14 0.04 0.11 22 11 47 51 97.4 92.6
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54 filamentos
artificiales
64 Calzado,
polaina ect
23 Residuos,
desperdicios
de comida
industrial para
animales
57 Tapetes y
otros articulos
de piso
55 Fibra
artificial
09 Café, téy
especies
99 Bienes no
especificados
en otra parte
32
Bronceador,
tinte,
pigmentos, etc
40 Articulos de
caucho y sus
derivados
25 Sal,
cemento, etc
38 Miscelanea
de productos
quimicos
74 Cobre y
articulos de
cobre
41 Materiales
de piel y otros
08 Fruta
comestible,
nueces,
citricos,
melones

1.36

1.2

1.16

1.15

1.13

1.12

1.1

1.06

1.04

0.98

0.9

0.9

0.88

0.87

0.81

0.98

0.98

0.96

0.83

0.94

1.18

0.8

0.94

0.92

0.91

241

0.59

0.7

0.43

0.05

0.1

0.02

0.18

0.15

0.72

0.45

0.63

0.52

0.94

0.42

0.29

0.61

0.24

0.07

0.05

0.03

0.11

0.1

13

0.32

0.6

0.46

0.76

0.6

0.2

0.45

2.55

1.4

2.93

7.57

2.94

5.32

0.35

1.56

0.91

3.11

0.8

1.4

2.27

1.48

2.71

1.65

3.85

9.52

3.64

541

0.46

1.76

1.01

3.94

1.08

2.25

2.56

1.68

11

0.06

0.28

0.21

0.52

0.78

0.3

0.81

0.64

1.6

0.98

0.8

0.96

1.08

13

0.16

0.25

0.41

0.74

0.8

0.64

1.05

0.93

2.36

1.29

0.86

1.34

1.37

23

22

132

18

18

n.d

10

25

19

20

46

-7

10

19

41

18

15

15

n.d

14

23

22

25

67

10

11

57

29

64

26

41

-4

39

52

13

21

52

10

44

11

10

36

21

34

20

28

51

17

21

44.2

90.7

814

95

67.9

72.7

10.8

31.6

15.3

21.6

-12

26.8

41.9

7.9

39.6

815

87

92.2

66.9

74.1

-23.5

25.3

3.3

14.9

-10.2

46.6

334

3.2

Fuente: Organizacién Mundial de Comercio
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Cuadro C4
México, exportacion e importacién de bienes.

Sector

Exportaciones
como porcentaje
de las
exportaciones
totales (%)

Importacion
es como
porcentaje
del total (%)

Exportaciones
como porcentaje
de exportaciones

mundiales (%)

Importacione
s como
proporcién
del mundial

(%)

Valor del
crecimiento
de las
exportacione
s (%)

Valor del
crecimiento de
las
importaciones
(%)

Comercio neto
(X-M)/(X+M) *
100

2003 2006

2003 2006

2003 2006

2003 2006

2003 2006

2003 2006

2003 2006

00 Todas la
industrias

85 Equipos
eléctricos y
electrénicos
87 Otros
vehiculos
como
ferrocarriles y
tranvias

84 Boilers,
Magquinaria;
reactores
nucleares, etc
27
Combustibles
minerales.
Petréleo,
productos
destilados, etc
90 Aparatos
médicos,
fotograficos,
opticos, etc
94 Muebles,
alumbrados,
tableros
construidos o
prefabricados
62 Articulos de
vestir,
accesorios no
tejidos o de
punto

39 Plasticos y
articulos
derivados

61 Articulos de
vestir,
accesorios,
tejidos o de
punto

07 Vegetales
comestibles,
ciertos raices y
tubérculos

73 Articulos de
hierro o fierro
22 Bebidas
alcohdlicas y
vinagres

72 Hierro y
acero

29 Quimica
organica

83 Articulos de
miscelanea a
base de metal
71 Perlas,
metales
preciosos,

100 100

2478  24.68

16.55 15.8

15.48 13.06

11.23 1546

3.4 3.47

2.89 2.36

2.54 151

1.95 2

1.82 0.97

1.59

1.39

1.35 1.53

1.2 1.14

0.98 1.22

0.77 0.65

0.77 0.85

0.65 121

100 100

21.8 22.0
1 7

9.95 09.78

155
171 6

3.34 565

3.01 3.87

0.86 0.9

0.76 0.44

6.79 6.23

0.93 0.48

0.12

0.12

2.38 244

0.23 0.21
2 2.72

249 237

0.78 0.71

0.44 0.39

2.22 2.08

3.99 3.79

3.83 3.97

2.43 2.08

2.5 2.2

241 2.33

4.96 4.29

3.46 2.37

1.35 13

2.94 1.67

9.38 9.13

2 1.85

4.03 4.17

0.99 0.93

0.64 0.54

4.51 4.87

0.74 1.28

156

2.23

3.51

2.38

2.78

0.71

2.13

1.42

1.05

4.79

1.52

0.7

3.59

0.8

1.98

2.03

4.57

0.53

2.09

3.34

2.52

2.56

0.8

2.61

155

0.71

4.15

0.9

0.76

3.01

0.78

2.08

1.93

4.11

0.44

3 n.d

-3 55

-2 n.d

29 13

7 110

11 n.d

n.d n.d

11 19

nd n.d

17 8

20 23

19 n.d

-10 n.d

1 nd

-6 20

-8 10

28 8

n.d nd

10 5

n.d -3

n.d 12

5 20

-1.7 n.d

4.7 -30

23.3 -92.5

-6.7 -86.7

53 28.6

4.3 -47.3

52.8 -71.7

52.7

-56.6 12.8

308 -77.8
85.6 44

-29.2 917

67.4 -42.4

-35.7 -78.4

-54.1 49

17.8

156




monedas, etc

08 Fruta
comestible,
nueces,
citricos,
melones

30 Productos
farmacéuticos
70 Anteojos y
cristaleria

48 Papel y
articulos de
papel, etc

63 Otros
articulos
textiles, ropa,
etc

40 Articulos de
caucho y sus
derivados

95 Juguetes,
juegos 'y
equipos de
deporte

76 Aluminio y
sus derivados
69 Productos
de ceramica
03 Pescado,
crustaceos,
mollusgos, etc
96 Articulos de
miscelanea,
manufacturado
s

33 cosmeéticos,
perfumes, etc
74 Cobre y
articulos de
cobre

01 Animales
Vivos

89 Barcos,
botes y
estructuras
flotantes

0.64

0.63

0.59

0.58

0.5

0.46

0.4

0.37

0.35

0.34

0.34

0.3

0.3

0.29

0.07

0.64

0.49

0.53

0.55

0.34

0.48

0.32

0.43

0.37

0.24

0.28

0.37

0.8

0.26

0.07

0.31

1.04

0.64

1.96

0.12

1.47

0.45

1.28

0.21

0.09

0.31

0.56

0.72

0.06

0.03

0.27

1.18

0.5

1.76

0.11

1.41

0.62

1.52

0.2

0.12

0.24

0.52

1.17

0.06

0.05

2.85

0.57

2.57

0.82

3.24

1.05

13

0.81

2.38

1.16

3.52

1.05

1.23

4.72

0.2

3.05

0.43

2.54

0.93

2.35

1.01

1.16

0.78

2.71

0.94

3.35

1.41

1.49

4.59

0.21

121

0.93

2.9

2.79

0.85

3.3

1.19

2.86

1.48

0.3

3.19

2.12

3.01

1.16

0.13

1.14

1.03

2.43

3.02

0.82

1.79

2.84

1.49

0.43

2.92

212

2.33

1.08

0.18

34

-4

n.d

n.d

-14

n.d

54

227

n.d

n.d

33

n.d

21

19

n.d

n.d

n.d

63

12

12

56

21

13

n.d

44

n.d

33

17

11

11

26

27

18

nd

n.d

29

11

15

33.8

-26.5

-5.8

-55.3

59.2

-53.8

-56.1

235

55.4

2.1

-31

-42.4

62.7

36.2

54.4

11.8

-43.3

-44.9

-29.1

32.2

-84.6

-69.3

22.4

-61.6

-64.1

-11.1

-1.2

6.8

Fuente: Organizacion Mundial de Comercio
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