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INTRODUCCION

El continuo crecimiento de las nuevas tecnologias, el
fenémeno del comercio exterior y de los intercambios
comerciales, la paulatina disminucidn del comerciante
individual, la creatividad de los hombres de negocios y el
desarrollo de nuevos comportamientos sociales, hacen que hoy
en dia «casi nada permanezca estatico y todo esté en
permanente evolucidén y movimiento. En torno a este estado de
continuo cambio aparecen nuevas tendencias que se extienden

por todos los dmbitos del sistema econdmico y legal mundial.

Esta es la razén de que actualmente en la prdctica de
los negocios, una importante cantidad de los contratos que se
celebran cotidianamente son atipicos; es decir, que no estan
previstos y regulados por la ley. Este tipo de contratacidn
se ha hecho muy frecuente, vya que los particulares vy

empresarios no se atienen, al pensar sus negocios, a los



modelos juridicos tradicionales sino que generan nuevas
operaciones y modos de contratacidén que no encuadran en 1lo
que el legislativo ha previsto y esto lo comprueba la gran
cantidad de contratos de esta naturaleza que se celebran en

la vida diaria.

Dentro de estos contratos que carecen de regulacidn
legal especifica encontramos la figura del contrato de

comisidén mercantil.

Por lo mismo, es necesario que estos contratos dque
aparentemente se basan en el principio de la libertad
contractual, sean analizados de manera méas detallada para
determinar su regulacidén definitiva en el dispositivo legal
correspondiente. De esta forma se brindard mayor seguridad
juridica a las partes contratantes, permitiendo una
conceptualizacidén méds clara de dicho acuerdo de voluntades y
por tanto, que sus derechos y obligaciones sean lo mas claros

y apegados a Derecho.

El presente trabajo de investigacidén abordarda el estudio
de las obligaciones 'y contratos de forma general vy
especificamente de las mercantiles, buscando crear una

conceptualizacién propia del contrato de comisidén mercantil,



finalizando con una propuesta de reforma a los articulos 273

y 274 del Cédigo de Comercio vigente.



CAPITULO I
METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION.

1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA.

Dentro de nuestra sociedad mexicana y sobre todo
tratandose de nuestro sistema legal vigente, una persona Jque
posea el caracter fisico o de ente moral, puede encontrarse
con la necesidad de ser representado ante los diversos medios
en los cuales ejecuta actividades diarias, buscando como
consecuencia alcanzar objetivos, metas o fines gque permitan
su desarrollo profesional, personal, social, econdmico u
otro, siempre teniendo un marco legal en el cual descansen
sus facultades, derechos y obligaciones inherentes a dicha

labor.



Esta representacidén legal tanto de personas fisicas como
de personas morales, puede llegar a establecerse como
consecuencia de los diversos rubros mencionados en el parrafo
que antecede; pero sin lugar a dudas hoy en dia ya no se
limita a las 4&reas del Derecho como la «civil, ©penal,
administrativa, laboral, sino que mds aun se ha logrado abrir
un campo mucho mds amplio debido a la globalizacidén del
Derecho y esto trae como consecuencia la necesidad de ser
representado en el 4drea comercial o econdmica, pero siempre
sustentado en un d&rea legal previamente establecida como 1lo
es el Derecho mercantil, lograndose establecer varias figuras
de representacidén, siendo la mds destacada y de mayor

versatilidad la denominada Contrato de Comisidn Mercantil.

Es 1ldégico que por tratarse de una figura que empezd a
tener auge en el comercio actual, no haya sido tomada en
cuenta en el admbito juridico en el pasado; ademds, es posible
que los legisladores jamds hayan imaginado que esta figura
cobraria tanta fuerza y se volveria extremadamente popular,
por lo gque nunca hubo una propuesta completa de incorporarla

a la legislacidén mexicana.



Hoy se sabe con exactitud que es una de las operaciones
mercantiles con més auge a nivel nacional. Por lo mismo, no
es viable que se rija solamente por el principio de 1la
libertad contractual, o) por alguna otra disposicidn
perteneciente a la doctrina nacional o internacional, sino
que se deben aplicar reglas mucho mds concretas para evitar
abusos y controversias entre las partes, lo gque se traduciria
en desconfianza hacia la figura contractual, en perjuicio del
Derecho. He ahi, la necesidad de estructurar un marco
juridico adecuado para el desarrollo de este sector

incipiente.

1.1.1. ENUNCIACION DEL PROBLEMA.

(A qué se debe la necesidad de fortalecer el marco legal

del contrato de comisidén mercantil?

1.2. JUSTIFICACION DEL PROBLEMA.

Debido al 4&gil mecanismo que posee el contrato de
Comisidén Mercantil, a una persona se le otorgan facultades
para gque a nombre de otra realice un acto en concreto de los
que la ley estipula como de comercio, siendo retribuido a

través de un pago y dejando a un lado los formalismos



tradicionales que persisten dentro del Derecho civil, como
los que reviste la figura juridica denominada “mandato” o en
la propia legislacién mercantil, las de corretaje, agencia y

distribucidn.

Todas estas figuras nombradas en la uUltima parte del
parrafo anterior, requieren de requisitos para que puedan ser
legalmente exigibles vy validos, lo que sdélo obstaculiza vy
vuelve lenta la gestidén de los tramites para los cuales se

otorga dicha representacidn.

Por si fuera poco, un comisionista mercantil (sujeto
activo del contrato), vuelve versatil su actividad en esta
area del Derecho, en virtud de que solo satisface un acto en
concreto de los gque se consideran por la ley como de
comercio, en donde al momento de fenecer su accidén también
terminan las facultades que se le otorgan, brindando al
otorgante de dicha comisién la oportunidad de convenir con
otra ©persona la realizacidén de otro acto u actos en

cualesquiera en que se le representen intereses propios.

De lo anterior se desprende que los efectos de dicha
figura juridica de representacidén se extienden Unicamente al

tiempo durante el cual se realice una actividad y que al dar



por resultado los fines encomendados por el otorgante, esta
figura pierde o en su caso se puede decir que fenecen 1los

derechos otorgados y sus obligaciones respectivas.

Por si fuera poco, el contrato de comisidén mercantil
puede darse por el simple reconocimiento verbal y compromiso
de ostentarse como representante legal en la realizacidn de
un acto de comercio, caso en que sdlo se exige que antes de
que el negocio se termine, el compromiso hecho sea ratificado

mediante un simple escrito.

Aun cuando de lo anterior se desprende que dicho
contrato de comisidén mercantil es totalmente especifico en
cuanto al objetivo que persigue, y a las caracteristicas gue
posee, la propia legislacidn de la materia no ha podido darle
una conceptualizacidén propia, denomindndolo como un simple

mandato.

Pese a esto, se puede afirmar que dado gque no existe un
desarrollo reglamentario de este precepto, ni se prevén las
consecuencias Jjuridicas del incumplimiento del mismo, el
contrato de comisidén mercantil se encuentra desprovisto de

una regulacidén propia, auténoma y diferente de otros



contratos, estableciéndose solamente referencias legislativas

de cardcter ambiguo.

No existe tampoco un modelo de contrato al gque pueda
adaptarse cualquier concepto de comisidén mercantil, cada uno
de ésos requerird un contrato distinto en funcidén de las
caracteristicas y necesidades especificas del objeto para el
cual fue creado. Por lo mismo es necesario fortalecer 1la
legislacidén y regular ciertas disposiciones de orden comin en
beneficio del sector que se vea afectado por esta laguna

juridica.

1.3. OBJETIVO GENERAL.

Proponer la reforma de los articulos 273 y 274 del
Cdbdigo de Comercio regulando de manera especifica el contrato

de comisidén mercantil.

1.3.1. OBJETIVOS ESPECIFICOS.

1.3.1.1. Explicar las obligaciones y los contratos en

general.
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1.3.1.2. Revisar los conceptos fundamentales y el marco
histdérico de 1la representacidén Jjuridica y el contrato de

comisidén mercantil.

1.3.1.3. Analizar la naturaleza Jjuridica del contrato de

comisidén mercantil.

1.3.1.4. Examinar la similitud y diferencia entre el
contrato de comisidn mercantil y otros medios de

representacidén mercantil afines.

1.4. FORMULACION DE LA HIPOTESIS.

1.4.1. ENUNCIACION DE LA HIPOTESIS.

El auge gue ha cobrado la representacidédn en materia
mercantil, especificamente a través de la figura de 1la
comisién mercantil demanda la necesidad de una regulacidén mas
amplia y especifica que la vigente, con el fin de darle una
conceptualizacién propia y asi distinguirla de otras formas

de representacidn.
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1.5. DETERMINANCION DE VARIABLES.

1.5.1. VARIABLE INDEPENDIENTE.

El auge que ha cobrado la comisidén mercantil como medio

de representacidn comercial.

1.5.2. VARIABLE DEPENDIENTE.

La necesidad de ampliar y especificar el marco legal de
la comisién mercantil para dotarla de conceptualizacién

propia y distinguirla de otras formas de representacidn.

1.6. TIPO DE ESTUDIO.

1.6.1. INVESTIGACION DOCUMENTAL.

Para la elaboracidn del presente trabajo de
investigacidén se cuenta con material diddctico, hemerografico

y electrdénico de:

1.6.1.1. Bibliotecas Publicas:

-Unidad de Servicios Bibliotecarios e Informdtica, ubicado en
Juan Pablo IT esquina Ruiz Cortines sin namero,

Fraccionamiento Costa Verde, Boca del Rio, Veracruz.
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—-Biblioteca Publica Venustiano Carranza, ubicada en avenida
Ignacio Zaragoza sin numero, colonia Centro, Veracruz,

Veracruz.

1.6.1.2. Bibliotecas Privadas:

— Universidad Villa Rica, ubicada en calle Progreso esdquina
Urano, Boca del Rio, Veracruz.

- Biblioteca Segismundo Balagué S., perteneciente a la
Universidad Cristdbal Colédn, ubicada en carretera La

Boticaria kildémetro 1.5 sin numero, Veracruz, Veracruz.

1.6.1.3. Bibliotecas Particulares:

— Propiedad del Licenciado Carlos Campos Echeverria, Notario
Publico numero 36, de la demarcacidén notarial de Veracruz,
ubicada en la calle Constitucidédn numero 124, colonia Centro,

en Veracruz, Veracruz.

1.6.2. TECNICAS DE INVESTIGACION.

En virtud de 1la naturaleza analitico propositiva del
presente trabajo se recopild informacidn a través de fichas

de trabajo y bibliograficas.
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1.6.2.1. FICHAS BIBLIOGRAFICAS.

Que contienen: nombre del autor, titulo de la obra,

edicidén, editorial, lugar y fecha de impresidén y total de

paginas.

1.6.2.2. FICHAS DE TRABAJO.

Que contienen: nombre del autor, titulo de la obra,
fecha de impresidén, pagina o paginas consultadas y un resumen

del material de interés.



CAPITULO II
DE LAS OBLIGACIONES Y LOS CONTRATOS EN GENERAL.

2.1. IMPORTANCIA DE LAS OBLIGACIONES Y LOS CONTRATOS.

Para entender mejor la estructura, clasificacidén y otros
aspectos de los contratos de representacidén que mas adelante
se exponen y analizan, me permito seflalar el siguiente punto

de estudio:

Hay que precisar que nuestra legislacién distingue entre
las obligaciones de caracter civil y las de <caracter
comercial, ya que la Constitucidn establece que es
competencia exclusiva de la Federacidén legislar en materia de
comercio y permite a los estados el derecho a legislar en

materia civil dentro del ambito de sus competencias.
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Lo anterior deja claro el panorama respecto a que la
legislacién mercantil es Unica vy aplicable en todo el
territorio nacional, cuestidén gque no sucede en materia

civil.

2.2. DE LAS OBLIGACIONES.

2.2.1. CONCEPTO.

“La obligacién es la necesidad juridica que tiene una
persona llamada deudor, de conceder a otra llamada acreedor,

una prestacidédn de dar, hacer o no hacer.”!

Toda obligacién nace de un hecho o acto ya sea creado
por la naturaleza o por el hombre, a lo que la ley considera

una causa que genera un efecto de derechos y obligaciones.

De lo anterior ©podemos entonces sefialar que “la

obligacidén es la necesidad que un sujeto requiere de otro,

para exigir una prestacién de dar, de hacer o de no hacer.”?

1 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicién, Ed. Harla México, 1980,

pag. 6.

2 PEREZ NIETO CASTRO Leonel, LEDESMA MONDRAGON, Abel, Introduccién al Estudio del Derecho,

Segunda Edicién, Ed. Harla México, 1995, pag. 87.
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2.2.2. ELEMENTOS DE LAS OBLIGACIONES.

a) SUJETOS.

Son las personas aptas para ser titulares de derechos vy

al mismo tiempo tener obligaciones.

“Los sujetos pueden ser personas fisicas o morales, éstas
ultimas también llamadas personas juridicas colectivas, como
lo son las asociaciones y sociedades civiles, las sociedades
mercantiles, las corporaciones publicas, etc.; entes
reconocidos por la ley como sujetos juridicos independientes
de las personas fisicas que los constituyen; asi mismo 1lo
son, los gremios y organizaciones laborales, los sindicatos
patronales, entre otros que actuan y expresan su voluntad a
través de sus representantes y son sujetos de deberes vy
derechos, es decir titulares de derechos vy pasibles de
obligaciones y poseen personalidad juridica propia, es decir,

distinta de la de sus miembros.”3

Para una obligacidén bastan dos sujetos:

3 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicién, Ed. Harla México, 1980,

pag. 7.
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1.- E1 qgue ostenta el derecho subjetivo, quien tiene la

facultad y recibe el nombre de acreedor o sujeto activo, y

2.— E1 que soporta la deuda, quien tiene el deber
correlativo: estd obligado y recibe el nombre de deudor o

sujeto pasivo.

Existen obligaciones de las <cuales se desconoce el
sujeto o simplemente es indeterminado, pudiendo recaer éstas
en el sujeto activo o en el sujeto pasivo, al igual dque
pueden existir derechos personales ejercitables frente a un

deudor desconocido.

El tradicional ejemplo se da en la declaracién
unilateral de la voluntad, tal como la promesa de recompensa
propuesta a un sujeto para que realice algun acto
determinado, por 1lo que este sujeto serda un destinatario

impersonal.

Aun y cuando se pueda estar en el supuesto anterior de
desconocer a uno de los sujetos de la relacidn, debe existir
y ser determinado en su momento oportuno, a mas tardar en el

momento en que se cumpla el hecho o acto juridico.
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b) EL OBJETO

La doctrina nos marca que por cuanto hace a los derechos
reales, éstos tienen por objeto la cosa sobre la cual son
ejercidos, cuestidén que en los derechos personales significa
que el objeto serd el servicio o la prestacidén a cargo del

deudor.

“Bonnecase, establece que el derecho real se distingue
del personal por razdén de su objeto, atendiendo a su funcidn
econdmica, ya que sefhala que el derecho real es la regulacidn
juridica de la apropiacién de la riqueza, y el derecho
personal u obligacién, es la regulacidén de la nocidén del

servicio.”?

Lo anterior se traduce al hecho de que en los derechos
personales, el objeto de éste serda la conducta del deudor, lo
que se traduce en el deber de dar, hacer o no hacer, es

decir, a lo gque se obligd el deudor.

4 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicidén, Ed. Harla México, 1980,

pag. 11.
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El objeto de la obligacidén debe de ser posible para
constituir una relacidén eficaz, por lo que todo agquéllo que
sea impedimento natural o Jjuridico no es un vinculo qgue

exista y produzca efectos.

Asi mismo, el objeto de la obligacidén debe darse sin
reprobaciones de las normas o que produzca efectos negativos
y por ello que carezca de validez, lo que se traduce en que

deberd de ser licito.

c) RELACION JURIDICA

Este elemento se traduce en el vinculo gue une a ambos
sujetos en wuna relacidén. “La relacidén Juridica en toda
obligacidén presupone que en dicha relacidén acreedor - deudor,
tiene efectos de derechos que comprenden la sujecidén de uno
al poder del otro, pues el acreedor tiene potestad sobre su

deudor.”®

5 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicién, Ed. Harla México, 1980,

pag. 15.
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2.2.3. LAS FUENTES DE LAS OBLIGACIONES.

“Las fuentes particulares de las obligaciones son: el
contrato, la declaracidén unilateral de la voluntad, el
enriquecimiento ilegitimo, la gestidén de negocios, el hecho

IIG

ilicito y la responsabilidad objetiva”>, mismas que

explicaremos a continuacidn.

a) El contrato: Es el acuerdo de dos o mads personas para

crear o transmitir derechos y obligaciones.

b) La declaracién wunilateral de 1la voluntad: Es la
exteriorizacidén de voluntad sancionada por la ley, pudiendo
ser de dos formas: la primera, que implica para su autor la
necesidad Jjuridica de conservarse en aptitud de cumplir,
voluntariamente, una prestacién de cardcter patrimonial, a
favor de una persona que eventualmente puede llegar a
existir, o si ya existe, aceptar la prestacidén ofrecida; o la
segunda, con la cual hace nacer a favor de wuna persona
determinada, un derecho, sin necesidad de que ésta acepte; o
finalmente con la cual extingue para si un derecho ya creado

a su favor.

6 PEREZ NIETO CASTRO Leonel, LEDESMA MONDRAGON, Abel, Introduccién al Estudio del Derecho,

Segunda Edicién, Ed. Harla México, 1995, pag. 91.
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c) El enriquecimiento ilegitimo: Es el acrecentamiento sin
causa que obtiene una persona en su patrimonio, econdmico o

moral, en detrimento de otra persona.

d) La gestidén de negocios: Es un derecho juridico en sentido
estricto, en virtud del cual una persona que recibe el nombre
de gestor, se encarga voluntaria y gratuitamente de un asunto
de otra persona que recibe el nombre de duefio, con &animo de
obligarlo, y sin ser su representante por mandato de la ley o

por convenio, o por acto unilateral de poder.

e) El1 hecho ilicito: Es toda aquella conducta humana
culpable, intencionada o negligente, que pugna con un deber
juridico en sentido estricto, con una manifestacidn
unilateral de voluntad o con lo acordado por las partes de un

convenio.

d) Responsabilidad obijetiva: Es la necesidad Jjuridica que
tiene una persona llamada obligado-deudor, de cumplir
voluntariamente a favor de otra persona, llamada acreedor gue
le puede exigir, la restitucidén de una situacidédn juridica al
estado que tenia, y que le causdé un detrimento patrimonial,
originado por: a) una conducta o un hecho previsto por la ley

como objetivamente dahoso; b) el empleo de un objeto que la
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ley considera en si mismo peligroso, o c) por la realizaciédn

de una conducta errdénea, de buena fe.

Sin embargo, estas fuentes de las obligaciones no
constituyen la totalidad de 1las mismas, vya que debemos
también de considerar al testamento y a la sentencia como

otras fuentes de obligaciones.

2.2.4. CLASIFICACION DE LAS OBLIGACIONES.

“La clasificacién que de las obligaciones se formula en
virtud de las diversas circunstancias que imperan en los

actos”’, tal y como a continuacidén se expone:

a) Por su exigibilidad:

Puras: Las gue no estan sujetas a ninguna condicidén para su

validez o su exigibilidad.

Condicionales: Son aquéllas cuya exigibilidad depende de un

acontecimiento futuro e incierto.

A plazo: Son aquéllas en las cuales para su cumplimiento esta

seflalado un dia cierto y especifico.

7 PEREZ NIETO CASTRO Leonel, LEDESMA MONDRAGON, Abel, Introduccién al Estudio del Derecho,

Segunda Edicién, Ed. Harla México, 1995, pag. 91
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b) Las que dependen de alguna accién u omisién:

De Dar: Se presentan cuando una persona se compromete con

otra a entregar una cosa.

De Hacer: Son las gque tienen por objeto la realizacidén de una

obra o tarea determinada.

De no Hacer: Son aquéllas que limitan 1la libertad del
obligado, comprometiéndolo a no realizar <cierta conducta,
imponiéndole como pena a quien no cumpla con esta obligacidn

el pago de dafos y perjuicios causados al afectado.

c) Por cuanto hace a su naturaleza:

Naturales: Son aquéllas cuyo cumplimiento no puede ser

exigible a través de una ley, sino de manera voluntaria.

Civiles: Son aquéllas que pueden exigirse por los
procedimientos civiles, en los casos de incumplimiento de

parte del obligado.

Mercantiles: Las que regulan los actos de comercio y existe

en ellas un esfuerzo patrimonial de ambas partes.
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Figura 1.- Clasificacién de las obligaciones.
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2.3. LOS CONTRATOS EN GENERAL.

Es muy importante conocer la diferencia existente entre
dos figuras juridicas que son producto de la exteriorizacidn
de voluntades, por lo qgue a continuacidén se mencionan las
definiciones de dichos entes regulados por el Derecho, como

lo son el convenio y el contrato.

2.3.1. CONVENIO.

“Es el acuerdo de dos o mads personas para crear,

transferir, modificar o extinguir obligaciones."8

2.3.2 CONTRATO

Es un acto Jjuridico que produce o transfiere las

obligaciones y derechos sancionados por la ley.

“Asi tenemos que el contrato es la manifestacién de

la voluntad tendiente a la produccidén de efectos de derecho

sancionados por la ley."9

8 PEREZ NIETO CASTRO Leonel, LEDESMA MONDRAGON, Abel, Introduccién al Estudio del Derecho,
Segunda Edicién, Ed. Harla México, 1995, pag. 87
9 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicién, Ed. Harla México, 1980,

pag. 31
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2.3.3. CLASIFICACION DE LOS CONTRATOS.

Para una mayor comprensién y estudio de los contratos,
la doctrina tradicionalista los ha <clasificado de 1la

siguiente manera:

1.- De acuerdo a las obligaciones que generan las partes:

a) UNILATERALES: Son aquéllos qgue generan obligaciones para

una sola de las partes.

b) BILATERALES: Se les conoce también con el nombre de
sinalagmaticos y son los que generan obligaciones reciprocas

para ambos contratantes.

2.- De acuerdo a los provechos y gravamenes en las partes:

a) ONEROSOS: Es oneroso aquél en gue se estipulan provechos

y gravamenes reciprocos.

Dentro de esta <clasificacidédn de contratos onerosos
podemos encontrar una subclasificacidén, que atiende a la
certeza de los provechos vy gravamenes, teniendo asi 1lo

siguiente:
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— Conmutativo: Si los provechos y gravdmenes son ciertos para
las partes y conocidos desde el momento de la celebracidn del

contrato.

— Aleatorio: Si no son ciertos y conocidos al momento de
celebrarse el contrato, sino que dependen de las

circunstancias y condiciones posteriores a su celebracidn.

b) GRATUITOS: El1 gratuito es en el gque sdélo existe provecho

para una de las partes y gravamenes para la otra.

3.— De acuerdo al requisito de formalidad que cada uno posee:

a) CONSENSUALES: Es el acto para cuya realizacidn no exige
la ley ninguna forma especial, son perfectos con tal de que

se exteriorice la voluntad de celebrarlos.

b) REALES: Son aquellos actos juridicos que se constituyen
no sélo por la declaracién de la voluntad, sino que a ésta

debe forzosamente acompanarse la entrega de una cosa.

c) FORMALES: A estos contratos se les da una forma en
especial para su validez, es decir, que la voluntad debe de
ser exteriorizada de la manera en que la ley lo exige, pues
si no se lleva a cabo de esa manera, puede ser declarado

nulo.



28

d) SOLEMNES: Estos actos Jjuridicos para poder existir
necesitan de ciertos elementos esenciales para exteriorizar
la voluntad de los <contratantes, es decir, un cierto

protocolo.

4 .- De acuerdo al tiempo de duracidn:

a) INSTANTANEOS: Son los que se cumplen de manera inmediata
y se agotan en un solo acto juridico, es decir, se crean y se

extinguen en un solo momento.

b) DE TRACTO SUCESIVO: Este tipo de contratos se
cumplimentan de manera prolongada o peridédica a través del

mero paso del tiempo y estdan sujetos a término.

5.- De acuerdo a su importancia en 1la celebracién de los

mismos:

a) PRINCIPALES: Surge de forma independiente cumpliendo su

funcidén juridica de manera autdnoma.

b) ACCESORIOS: No tiene una existencia independiente, ya gque
se necesita de otro contrato que Jjustifique su existencia,
por lo tanto si un contrato principal fenece, el accesorio

también.
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6.— De acuerdo a la materia que regulan:

a) CIVILES: Son actos juridicos realizados entre
particulares, o aun entre éstos y el Estado cuando éste
ultimo interviene en un plano de igualdad, como un sujeto de

Derecho privado.

b) MERCANTILES: Las partes que intervienen en estos
contratos realizan especificamente actos de comercio, y 1los

intereses que inducen su celebracidén son también privados.

7.- En cuanto a su regulacién juridica:

a) NOMINADOS. - Son aquellos actos juridicos que se
encuentran debidamente sefalados o expresados por una ley que
los reglamenta y tienen consecuencias fijadas en el mismo

ordenamiento que los regula en su accionar.

b) INNOMINADOS.- FEstos contratos se caracterizan por ser
consecuencia de las necesidades que tienen las partes para
crearlos y no se encuentran enunciados ni reglamentados por
ley alguna, sdélo se rigen por las normas de caracter general

de los contratos nominados a los que tengan mayor parecido.

De esta figura como fuente de las obligaciones nos

ocuparemos mas delante de manera especifica.
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8.- La declaracidén unilateral de la voluntad:

Dicha manifestacidén de 1la voluntad es inherente a la
creacidén de obligaciones entre dos o mas personas mediante un
convenio, sin embargo hoy en dia podemos sefialar figuras
juridicas qgue poseen unilateralmente un derecho u obligacién,
tales como la promesa de recompensa, la oferta de venta, la

estipulacidén a un tercero, entre otras.

9.- El enriquecimiento ilegitimo:

A este hecho debemos de catalogarlo como licito, el cual
engendra obligaciones. El propio Cdédigo Civil para el

rz

Distrito Federal seflala en su articulo 1882 que: ...el que
sin causa se enriquece en detrimento de otro, esta obligado a
indemnizarlo de su empobrecimiento en la medida que él1 se ha
enriquecido...”, es decir, que a pesar de no ser un hecho
ilicito dicho enriquecimiento, no es producto de una causa
juridica, por lo tanto ese trédnsito de wvalores, bienes o
cosas de un patrimonio a otro, no puede obligar a quien se

empobrecidé a sacrificarse y al que se enriquecid no le asiste

un derecho de conservar el beneficio.
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10.- Gestidén de negocios:

Asi mismo esta figura también es catalogada como un
hecho 1licito y wvoluntario, que consiste en la intromisidn
intencional de un individuo que carece de obligacidén o
mandato especifico, en los asuntos de otra, con el propdsito

de evitarle danos o producirle beneficios.

11.- Hecho ilicito:

Este término fue concebido desde el Derecho romano, y se
constituye cuando alguien de manera dafosa o ilicita
realizaba una accidén, y tenia la obligacidédn de reparar el
dano causado, estableciéndose como una conducta humana
culpable, por intencidén o por negligencia, gue pugna con un
deber Jjuridico en sentido estricto, con una manifestacidn
unilateral de voluntad o con lo acordado por las partes de un
convenio. Actualmente se le define como la conducta
antijuridica, culpable, y dafosa, que impone a su autor la
obligacién de reparar los dafilos y engendra a sSu cargo una

responsabilidad civil.
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Figura 2.-Clasificacién de los contratos.
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2.3.4. ELEMENTOS DEL CONTRATO.

“Por cuanto hace al acto juridico mds comun del Derecho
privado, es decir, el contrato, se deben de cumplir o reunir
las condiciones para su formacidén, lo gue se traduce en los

elementos de existencia y validez.”®®

Asi los articulos 1794 y 1795 del Cdédigo Civil del
Distrito Federal, enumeran respectivamente los elementos de
existencia vy de wvalidez, mismos que se estudiardn a

continuacidn.

2.3.4.1. ELEMENTOS DE EXISTENCIA DE LOS CONTRATOS.

2.3.4.1.1. Consentimiento: Primer elemento de existencia de

los contratos.

Indudablemente no podemos concebir la realizacidén de
cierto acto juridico en el cual no se tenga presente la
decisidn voluntaria de aceptarlo, es decir, esto forma parte
indispensable en la vida misma de los contratos, ya que de no
exteriorizarse esa voluntad por cualquier medio, el acto no

existiria.

10 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicién, Ed. Harla México,

1980,pag. 49.
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Esa wvoluntad recibe el nombre de consentimiento vy
debemos de entenderlo como la unidén de cuando menos dos

voluntades en comun.

Precisamente estas dos voluntades que se unen deben ser
sucesivas, es decir, debidé de haber primero una oferta vy

después una aceptacidén de ella.

La determinacidén del momento preciso en que se logra un
acuerdo de voluntades resulta importantisima, ya qgque en ese
preciso momento nace el contrato y empieza a surtir efectos
legales, pues antes de su formacidén no existe mas que la
obligacidén para una de las partes para mantener su propuesta,
pues no ha surgido un contrato precisamente porque falta la
aceptacién de la otra parte, que perfeccione el acuerdo de

voluntades.

Aunado a lo anterior, también es importante reconocer la
forma en que se puede exteriorizar la voluntad, dandose de
manera expresa, cuando se manifiesta por la palabra, por la
escritura o por signos inequivocos; y de manera tacita,
cuando de una actitud o conducta se revela la intencidn de

contratar.
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“El principio de voluntad contractual, de la libertad de
las convenciones, es denominado por los tratadistas franceses
como la teoria de la autonomia de la voluntad, reconociendo
el poder de <crear a su arbitrio los contratos vy las
obligaciones que libremente decidan las partes, principio que
aun subsiste pero con algunas limitantes de orden comun para

la sociedad.”?

De lo anterior cabe seflalar: nacen las leyes imperativas
y prohibitivas, que restringen la celebracidén de contratos o
actos perjudiciales para la sociedad, restringen la duracidn
de ciertos contratos o imponen su necesaria celebracidén, u

otras condiciones, ello aun contra la voluntad de las partes.

2.3.4.1.1.1. Elementos del Consentimiento.

El consentimiento tiene como elementos propios la oferta

y la aceptaciodn.

La propuesta es una voluntad negociable, lo que conlleva
a la realizacidén de un negocio Jjuridico y que tiene como
finalidad engendrar derechos y obligaciones, por tanto la

oferta debe de contener los elementos caracteristicos del

11 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicién, Ed. Harla México, 1980,

pag. 53.
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contrato que se pretende celebrar, es decir, debe incluir los
puntos indispensables sobre los gque se va a consentir, para
que en caso de ser aceptada, pueda existir un acuerdo de

voluntades, y generalmente un contrato.

Ahora bien, dicha oferta tiene una duracién o vigencia,
que depende de un factor, es decir, si fue dada con un
término expreso para aceptarse; de ser asi dicha wvigencia
sera durante dicho plazo, lo que se consagra en el Cddigo

Civil del Distrito Federal en su articulo 1804 gue sehala:

“Toda persona que propone a otra la celebracidén de un
contrato, fijandole un plazo para aceptar, queda ligada por

su oferta hasta la expiracidén del plazo.”

Cabe senalar que la oferta se extingue en caso de que el
proponente muera antes de qgque sea aceptada, a menos que al
momento de la aceptacidn el aceptante ignore el hecho, tal y
como se consagra el articulo 1809 del Cdédigo Civil del

Distrito Federal que dice:

“5i al tiempo de la aceptacidén hubiere fallecido el
proponente, sin que el aceptante fuere sabedor de su muerte,
quedardn los herederos de aquel obligados a sostener el

contrato.”
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También es conveniente seflalar que la oferta puede ser
retirada por el oferente, sin perjuicio alguno siempre que se
cumpla con lo gque sefala el Cdéddigo Civil del Distrito Federal

en su numeral 1808, que indica:

“La oferta se considerara como no hecha si la retira su
autor y el destinatario recibe la retractacidén antes que la
oferta. La misma regla se aplica al caso en que se retire la

aceptacidén.”

La aceptacidén es también una declaracidén unilateral de
la voluntad en concordancia con los términos dados por el

oferente.

Para Joaquin Martinez Alfaro, “el consentimiento se
puede formar de un modo instantdneo o de un modo progresivo.
Es instantdaneo cuando la aceptacidén de la oferta es lisa,
llana e inmediata. En cambio serd progresivo cuando el
aceptante discute la oferta imponiendo condiciones o pidiendo
que se modifiquen los términos de la oferta, caso en que ésta
ultima aceptacidén, constituye en realidad una nueva oferta vy
libera al primer oferente de su obligacidén convirtiéndolo en

posible aceptante.” 12

12 MARTINEZ ALFARO, Joaquin, Teoria de las Obligaciones, Ed. Porrta, México, 1989.
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Lo anterior se encuentra establecido en el articulo 1810

del Cdédigo Civil del Distrito Federal que a la letra dice:

“E1l proponente quedara libre de su oferta cuando la
respuesta que reciba no sea una aceptacién lisa y llana, sino
que importe, modificacién de la primera. En este caso la
respuesta se considerard como nueva proposicidn que se regirad

por lo dispuesto en los articulos anteriores.”

Tratdndose del consentimiento entre ausentes, es decir,
cuando la oferta se hace de tal manera que el posible
aceptante no se entera presencialmente, es prudente senalar,
que lo primordial serd establecer el momento en dque se
integra el acuerdo de voluntades, para lo cual sehalaremos
las diversas teorias que la doctrina ocupa en la solucidén de

tales conflictos.

i) Teoria de la Declaracién.

Se da cuando el destinatario de la Oferta declara, en

cualquier forma, aceptarla.

ii) Teoria de la Expedicién.

Cuando el destinatario de la oferta contesta al

proponente y expide su carta por correo, via telefdnica, via
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telegrdafica, medio electrédnico, optico o mediante cualquier

medio tecnoldgico.

iij) Teoria de la Recepcidn.

Cuando el proponente recibe en su domicilio o buzdén la

respuesta del aceptante.

iv) Teoria de la Informacidn.

Cuando el proponente se informa de la respuesta dque

contiene la aceptacidn.

El Cédigo Civil del Distrito Federal admite la Teoria de
la Recepcidn de conformidad con lo dispuesto por el articulo

1807 que dice:

“E1l Contrato se forma en el momento en gque el proponente
reciba la aceptacidén, estando ligado por su oferta segun los

articulos precedentes.”

El Cdédigo de Comercio se acoge a la teoria de 1la

expedicidén, y establece en su articulo 80 lo siguiente:

“Los contratos mercantiles que se celebren por

correspondencia quedaran perfeccionados desde que se conteste
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aceptando la propuesta o las condiciones con que ésta fuere

modificada.”

2.3.4.1.2. Objeto: Segundo elemento de existencia de los

contratos.

Hay quienes afirman que la palabra objeto puede tener

tres acepciones, las cuales son las siguientes:

1.- E1 objeto directo del contrato, que es el de crear o

transferir derechos y obligaciones;

2.— E1 objeto indirecto del contrato, que es el objeto de las
obligaciones engendradas por el, y que puede consistir en un

dar, hacer o no hacer, y

3.- La cosa misma que se da con motivo del contrato.

La acepcidén gque més se encuadra con la propia naturaleza
de los contratos, es la segunda, ya que la razdédn gue se da en
la primera permitiria saber a simple vista que todos 1los
contratos por el simple hecho de serlo tendrian el mismo
objeto, y en la tercera se estaria en la especie al dar una

cosa. Lo anterior explica de manera clara y precisa que el



41

objeto de todo contrato es, al menos en lo que aqui interesa,
aquello a lo gque precisamente se obligd una persona, e€s
decir, al contenido de su conducta, aquello a lo dgue se

comprometid o que debe de efectuar.

Precisamente para que se dé este elemento debemos de
considerar que el objeto debe ser posible, entendiendo esto
como la cosa que fisicamente existe y que no estd impedida

por alguna ley natural o juridica.

En este sentido la propia ley seflala en su articulo 1825

del Cdédigo Civil Federal, que:

“...La cosa objeto del contrato debe: 1°. Existir en la
naturaleza, 2°. Ser determinada o determinable en cuanto a su

44

especie, y 3°. Estar en el comercio...

2.3.4.1.3. Solemnidad: Tercer elemento de existencia de 1los

contratos.

Hoy en dia, ciertos actos requieren de ser llevados a
cabo mediante determinados ritos, para gque su existencia sea

plena.
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Actualmente, en el Derecho mercantil cambiario se
presentan ejemplos de la solemnidad de ciertos actos, tales
como en los titulos de crédito, en gue para su existencia
requieren de un documento con ciertos requisitos que impone
la propia ley de la materia, en donde la falta de alguno de

ellos hace inexistente el titulo de crédito como tal.

Es sumamente importante recordar gque un acto solemne
tiene como elemento necesario para su creacién, el
seguimiento de un rito y en cambio se diferencia del acto
formal, en cuanto que éste Ultimo es solo un elemento de

prueba.

2.3.4.2. ELEMENTOS DE VALIDEZ DE LOS CONTRATOS.

2.3.4.2.1. CAPACIDAD: Primer elemento de validez de 1los

contratos.

Precisamente para que un acto juridico se perfeccione vy
tenga validez plena debe de tomarse en cuenta que la persona
O personas que 1o realicen sean capaces. Esta capacidad de
que se habla no es mas que la aptitud para ser titulares de

derechos y obligaciones y poder ejercitarlos.
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Existen dos clases de capacidad:

— la de goce: que es la simple aptitud para ser titular de
derechos vy obligaciones; misma que es un atributo de 1la

personalidad y la poseen todas las personas, sin excepciédn.

Al respecto, podemos mencionar que existe incapacidad de
goce, cuando un derecho concedido a una colectividad, le es
negado a una determinada categoria de personas o© a un
individuo determinado, tal y como sucede dentro de nuestro
maximo ordenamiento legal, en donde establece el derecho para
que todo individuo pueda adquirir el dominio de tierras vy
aguas dentro del territorio nacional, sin embargo, existen
ciertas restricciones en cuanto hace a los extranjeros, en el
sentido de aquellas tierras y aguas que se encuentren
comprendidas dentro de una franja de cien kildmetros a 1lo
largo de las fronteras y de cincuenta kildmetros sobre las

costas.

- la de ejercicio: que como tal debe de comprenderse la
aptitud para ejercitar o hacer valer por nosotros mismos,

nuestros derechos, y cumplir nuestras obligaciones.
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Precisamente se exige que un acto juridico sea realizado
por individuos que tengan capacidad plena de ejercicio, con
el fin de proteger los intereses de personas que por alguna
causa no pueden salvaguardarlos, pudiendo ser objeto de algun

abuso, tales como los menores, incapaces, entre otros.

También es necesario recalcar que para poder ejercitar
ciertos derechos, no basta con tener la capacidad suficiente
para actuar, sino que debe de tenerse aparejada la facultad
para disponer del derecho que se reclame, es decir, disponer

de manera legitima de dichos derechos.

Por ultimo cabe seflalar que aun y cuando se realicen
ciertos actos que pudiesen ser denominados como juridicos, la
ausencia de alguna de las formas de <capacidad antes
mencionas, trae aparejada la nulidad de dichos actos; siendo
nulidad absoluta cuando no se tenga capacidad de goce; vy
nulidad relativa cuando no se esté en aptitud de ejercitar

ciertos derechos que solo afectan intereses particulares.
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2.3.4.2.2. AUSENCIA DE VICIOS EN LA VOLUNTAD: Segundo

elemento de validez de los contratos.

“Todas aquellas personas que realizan o celebran un acto
juridico, deben de exteriorizar su voluntad, tal y como ya se
sefilald, dentro de este trabajo de investigacidén, por lo qgue
no deben de existir defectos o vicios que impidan suponer que
dicho acto se realizdé por una determinacidén real o

espontdnea.”??

Los vicios del consentimiento pueden ser:

2.3.4.2.2.1. Error.

Es considerado como la decisidén que proviene de una
creencia equivocada, es decir, de aquélla que no esta
conforme a la realidad; precisamente al incurrir en error el
autor de un acto juridico, en cuanto a que vicie su voluntad,
trae como consecuencia que dicho error quede nulo. Sin
embargo, no todos los errores tienen repercusidén en la vida
de un contrato, por lo que a continuacidén se expone la

clasificacién del error:

13 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicién, Ed. Harla México, 1980,

pag. 91.
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- De acuerdo a los efectos que ocasionan:

a) Error Indiferente: Es aquél gque no ejerce influencia
alguna sobre el acto, sino que Unicamente recae sobre
circunstancias accidentales o sobre los motivos personales

que no trascienden en la celebracién del acto.

b) Error de Nulidad: Es el que vicia la voluntad y produce

la nulidad relativa del acto juridico.

c) Error Obstdculo: Impide la reunidén de voluntades,
produciendo la inexistencia del acto juridico; esto es debido
a que obstaculiza que la decisidén de los contratantes pueda

integrarse en una sola que conforme el consentimiento.

- De acuerdo a la materia sobre la que recae:

a) Error de Hecho: Esta equivocacién se refiere a las

circunstancias del hecho sobre el cual recae.

b) Error de Derecho: Es aquél que estriba sobre 1la

existencia, alcance o interpretacidén de las leyes.
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- De acuerdo a la manera en que se genera:

a) Simple o fortuito: Surge y se mantiene espontdneamente
por aquél que lo padece, nadie gue conozca su error ha

intervenido para provocarlo, mantenerlo o aun disimularlo.

b) Inducido o calificado: Ha sido provocado o mantenido
activamente por artifices ajenos (normalmente de gquien se
interesa por explotarlo), caso en el cual se habla de dolo, o
también se puede hablar de disimulo por el beneficiado del

error ajeno.

2.3.4.2.2.2. Dolo y Mala fe.

Debemos de entender como dolo, todo artificio o
sugestién que puede emplearse en la celebracidén de un
contrato con el fin de inducir al error a alguno de 1los
contratantes o mantenerlo asi; vy por mala fe, debe de
considerarse la actitud pasiva de disimular el error de

alguno de las partes contratantes, una vez conocido el mismo.

2.3.4.2.2.3. Violencia o Temor.

La fuerza fisica o amenaza sobre una persona, para

debilitar su &nimo y arrancarle una declaracién de voluntad
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que no desea, es la violencia; considera asi por la ley como
la consecuencia de la violencia y el temor, lo que causa que
se suprima la libertad de decisién qgque debe de presidir a

todo acto volitivo.

2.3.4.2.2.4. Lesiédn.

Consiste en la desproporcioén exagerada de las
prestaciones que las partes se deban reciprocamente por el
acto juridico, es decir, en el perjuicio econdémico
experimentado por una desigualdad entre los valores de 1las

prestaciones dadas por las partes.

2.3.4.2.3. LICITUD EN EL OBJETO: Tercer elemento de wvalidez

de los contratos.

En este orden de ideas debemos de puntualizar que el
propio Derecho concede a todos los particulares la facultad
de crear actos Jjuridicos y de regularlos en cuanto a su
conducta propia; dejandole la facultad de modificar su propia
esfera juridico - econdémica a través del beneficio que posee
la autonomia de su voluntad, pero siempre teniendo un limite
que precisamente es la Ley, mismo orden juridico que induce a

la celebracién de dichos actos, que rigen las condiciones vy
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obligaciones a que se sujetan las partes, pero no deben de

contradecir las normas contenidas en la Ley.

2.3.4.2.4. FORMA LEGAL: Cuarto elemento de wvalidez de los

contratos.

Es la manera como se externa la voluntad de las partes
contratantes, es decir, el conjunto de elementos sensibles
que envuelven la expresién de voluntad, por lo gque todo
contrato debe de tener una forma, ya sea verbal, escrita, por

mimica o por un simple comportamiento o conducta.

Para Ortiz Urquidi, “debemos de entender la forma de un
negocio Jjuridico como la manera en que éste se realiza:
verbalmente, por escrito, por mimica (signos inequivocos) o
por comportamiento o conducta (tdcitamente) . Y como es
innegable que todos los negocios tienen un modo, una manera
especial de celebrarse (de palabra, por escrito, etc.) se

puede afirmar que no hay uno sélo que carezca de forma.”

14 ORTIZ URQUIDI, Ratul, Derecho Civil, Ed. Porrta, México, 1977.
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Para entender un poco mas de la forma, es conveniente
seflalar que estd 1inicié en la antigliedad, por razones
sacramentales, ya que algunos pueblos no se sentian
comprometidos si no se llevaban a cabo ciertos ritos con
expresiones volitivas, tratdndose de verdaderas formas

solemnes sin los cuales dichos actos no existian.

En Roma fue preponderante el formalismo, aunque para la
época del Derecho Clédsico se contdé con una mayor elasticidad
admitiendo los contratos reales y con posterioridad 1los

consensuales.

Actualmente el Cédigo Civil del Distrito Federal
contempla el formalismo Unica y exclusivamente como un medio
de prueba del acto, lo cual no es imprescindible si por otros
medios se puede demostrar su celebracidén y la voluntad de las
partes en contratar, tal y como se establece en los articulos

1932, 1833, 1834 y 1834-Bis que a la letra dicen:

“Articulo 1832.- En los contratos civiles cada uno se
obliga en la manera vy términos dgue aparezca dJue dJuiso
obligarse, sin que para la validez del contrato se requieran
formalidades determinadas, fuera de 1los casos expresamente

designados por la ley.”
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“Articulo 1833.- Cuando la ley exija determinada forma
para un contrato, mientras que éste no revista esa forma no
sera valido, salvo disposicidén en contrario; pero si la
voluntad de las partes para celebrarlo consta de manera
fehaciente, cualgquiera de ellas puede exigir que se dé al

contrato la forma legal.”

“Articulo 1834.- Cuando se exija la forma escrita para
el contrato, los documentos relativos deben ser firmados por

todas las personas a las cuales se imponga esa obligacidn.

Si alguna de ellas no puede o no sabe firmar, lo hara
otra a su ruego y en el documento se imprimirda la huella

digital del interesado que no firmé.”

“Articulo 1834 Bis.- Los supuestos previstos por el
articulo anterior se tendrdan por cumplidos mediante 1la
utilizacidén de medios electrdnicos, opticos o de cualquier
otra tecnologia, siempre que la informacidén generada o
comunicada en forma integra, a través de dichos medios sea
atribuible a las personas obligadas y accesible para su

ulterior consulta.
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En los casos en que la ley establezca como requisito que
un acto juridico deba otorgarse en instrumento ante fedatario
publico, éste y las partes obligadas podrdan generar, enviar,
recibir, archivar o comunicar la informacidén que contenga
los términos exactos en que las partes han decidido
obligarse, mediante la wutilizacidén de medios electrdnicos,
6pticos o de cualguier otra tecnologia, en cuyo caso el
fedatario publico, deberd hacer —constar en el ©propio
instrumento los elementos a través de los cuales se atribuye
dicha informacidén a las partes y conservar bajo su resguardo
una versién integra de la misma para su ulterior consulta,
otorgando dicho instrumento de conformidad con la legislacidn

aplicable que lo rige.”
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Figura 3.-Elementos del contrato.
Para hacer mads fdacil su estudidé y comprensidn, a
continuacidén presentaremos un cuadro sindéptico de los

elementos que componen el acto juridico denominado Contrato.

. CONSENTIMIENTO

ELEMENTOS DE
EXISTENCTA { . OBJETO

. SOLEMNIDAD

ELEMENTOS
DEL

CONTRATO (¢ .  COCE

. CAPACTIDAD
. EJERCICIO

« ERROR
« AUSENCIA DE «  DOLO
ELEMENTOS DE < VICIOS EN IA 4 e  MAIA FE
VALIDEZ VOLUNTAD « VIOLENCIA O
TEMOR

. LESTON

. LICITUD DEL
OBJETO

k * FOEMA LEGAT
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2.3.4.3. DE LA INTERPRETACION DE LOS CONTRATOS.

2.3.4.3.1. CONCEPTO.

Interpretar, significa desentranar el sentido de una
expresidén de voluntad, lo que trae como consecuencia que todo
acto juridico y las mismas normas deban de ser interpretadas

para conocer el verdadero alcance.

2.3.4.3.2. TEORIAS DE LA INTERPRETACION.

La interpretacién de los contratos se vuelve complicada
cuando las partes no expresan de manera clara y precisa su
voluntad, o cuando hay discrepancia entre 1lo exteriorizado
por las partes o cuando ésta no fue exteriorizada en su

totalidad.

2.3.4.3.3.TEORIA DE LA VOLUNTAD REAL O INTERNA.

Esta teoria nace en el siglo XVII en Francia, bajo el
influjo de 1las ideas del 1Individualismo Liberal vy de 1la
Escuela de Derecho Natural, gque daban gran importancia al
individuo y a su voluntad, por lo que defendia la postura de

que la aplicacidén estricta de un contrato, debia atender a la
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intencién de las partes, descubriendo cudl ha sido ésta vy

hacerla predominar por sobre cualquier otra.

“Si se opta por proteger a los contratantes y respetar
sus propdsitos, debe de predominar la voluntad real o interna
sobre los términos de las declaracién, y no debe de
considerdrseles ligados por una voluntad declarada que no era

el fiel reflejo de sus deseos.”!?

2.3.4.3.4. TEORIA DE LA VOLUNTAD DECLARADA.

En wvirtud de la teoria surgida en Francia, nace una
nueva corriente en Alemania, postulada por la Escuela
Histdérica, a la cual denominan Teoria de la Voluntad
Declarada y que afirma que en caso de divergencia entre la
voluntad real y la que ha sido exteriorizada, es esta UGltima
la que debe predominar, puesto que es la uUnica conocida, va
que la voluntad interna estd fuera del campo de Derecho. Esta
tesis protege a los terceros que confiaron en la declaracién

de voluntad y se atuvieron a los términos conocidos.

15 BEJARANO SANCHEZ, Manuel, Obligaciones Civiles, Cuarta Edicién, Ed. Harla México, 1980,

pag. 134-135
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2.3.4.4. REGLAS PARA LA INTERPRETACION DE LOS CONTRATOS.

Los ordenamientos vigentes en México, presuponen gue se
debe reglamentar la interpretacidén de 1los contratos, para
evitar problemdticas en los acuerdos de voluntades, tal vy
como se establece en el Cdédigo Civil Federal, por 1lo due

debemos de atender a las siguientes situaciones:

En el Articulo 1851 se establece:

“Si los términos del contrato son claros y no dejan duda
sobre la intencidén de los contratantes, se estard al sentido

literal de sus cldusulas.

Si las palabras parecieran contrarias a la intencién
evidente de los contratantes, prevalecera esta sobre

aquéllas.”

Si no existe contradiccidén alguna entre las palabras
ocupadas en el contrato, o entre éstas y las circunstancias
objetivas del acto de que han sido participes los
contratantes, la interpretacidén se reduce a atribuir el
sentido usual de los vocablos y a reconocer su significado

comin como norma del acto.
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Si por el contrario, los términos empleados parecen ser
opuestos al propdésito que los dimpulsa, y no traducen la
voluntad comun que aflora con evidencia de otras
circunstancias del contrato, entonces, la norma del acto es
la contenida en esa intencidén inequivoca y no en el sentido

literal de la expresién.

La declaracién de la voluntad en un acto juridico, no
consiste sélo en las palabras (verbales o} escritas)
contenidas en los cénones contractuales, ya que también son
declaraciones de voluntad las expresiones de los contrayentes

vertidas en el curso de la formacidén del consentimiento.

Asi mismo el articulo 1852 del mismo ordenamiento

dispone que:

“Cualguiera que sea la generalidad de los términos de un
contrato, no deberdn de entenderse comprendidos en él cosas
distintas y casos diferentes, de aquéllos sobre los que 1los

interesados se propusieron contratar.”

La norma contractual de forzosa observancia es la creada
por el propdsito comin de las partes. La generalidad de una

disposicidn contractual es inoperante si no fue querida por
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los contrayentes, cuyo compromiso sdélo alcanza a los
supuestos y objetos previstos por ellos y no a otros que no

se concibieron en el contrato.

Por su parte el articulo 1853 del Cdédigo Civil del

Distrito Federal establece:

“Si alguna clausula de los contratos admitiere diversos
sentidos, deberd de entenderse en el mas adecuado para dque

produzca efectos.”

Esto se refiere a la cléusula equivoca y ambigua que
admite interpretaciones diversas, alguna de las cuales es
vadlida vy eficaz por la licitud de su contenido o su
adecuacidén y conformidad al propdsito del contrato, y no 1lo
es otra que torna inexplicable, inaplicable o ilegitima la
disposicidn contractual; debiendo atribuirse el primer
sentido al canon, que alcanza asi su razdén ldégica de ser, por
cuanto al propdsito de las partes ha sido que produzca sus

efectos de Derecho.

En el numeral 1854 el Cdédigo sefala:
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“Las clausulas de los contratos deben de interpretarse
las unas por las otras, atribuyendo a las dudosas el sentido

que resulte del conjunto de todas.”

Las clausulas de un contrato son parte de un todo,
cuya realidad solo podrad ser descubierta por la relacidn,
cotejo y revelacidén del sentido del conjunto. Una de ellas
establece limitaciones, modalidades, casos y supuestos de
operacidén de otras, y sbélo conociendo, combinando vy
ponderando el alcance del todo, podréd descubrirse la

voluntad de las partes.

Por cuanto hace al articulo 1855, se manifiesta 1lo

siguiente:

“Las palabras que pueden tener distintas acepciones,
seran entendidas en aquélla gque sea mas conforme a la

naturaleza y objeto del contrato.”

Cada contrato tiene distinta naturaleza en funcidén de
los propdsitos que lo animan. Su naturaleza es determinante
para la dilucidacién de alguna disposicidén confusa o
incierta, cuyo sentido aparecerda claro y transparente al

armonizarlo con el propdsito natural y ldgico de la especie
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de contrato celebrado, vy con 1la finalidad econdémico -
juridica del mismo, pues en tal numeral la palabra objeto se

refiere a su objetivo o fin abstracto y general del contrato.

El articulo 1856 senala:

“E1l uso o la costumbre del pais se tendrd en cuenta para

interpretar las ambigliedades de los contratos.”

El medio en el que se celebra un contrato influye vy
condiciona a los contratantes. Las circunstancias econdmica y
social, los modismos, regionalismos, las prdcticas locales de
negocios, no pueden ni deberdn de ser desatendidos por el
intérprete para alcanzar el real propdsito que anima al acto

juridico y su justa y propia dimensiédn.

Por 4ltimo, tenemos que en el numeral 1857 se

establece:

“Cuando absolutamente fuere imposible resolver las dudas
por las reglas establecidas en los articulos precedentes, si
aquéllas recaen sobre circunstancias accidentales del
contrato, y éste fuere gratuito, se resolvera a favor de la

menor transmisidén de derechos e intereses; si fuere oneroso,
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se resolverd la duda a favor de la mayor reciprocidad de

intereses.”

Si las dudas fundadas recayeran sobre el objeto
principal del contrato, éste no podria sobrevivir ni producir
efectos Jjuridicos, habria faltado el consentimiento, y el
acto seria inexistente por ausencia del acuerdo de voluntades

sobre la materia esencial del mismo.

En cambio, si las dudas irreductibles recayesen sélo
sobre circunstancias accidentales del pacto, éste podria
subsistir, pero serd interpretado su alcance conforme a la

equidad y segln su naturaleza.

Si fuere un contrato gratuito, se resolverd la duda
determinando un menor sacrificio a cargo del benefactor, y si
fuere oneroso, se decidira en funcidén de alcanzar la mayor
reciprocidad entre las partes, el equilibrio Jjusto de sus

prestaciones.

2.4. LAS OBLIGACIONES MERCANTILES.

En realidad no hay un concepto de obligacién mercantil

distinto al de la obligacidén civil. Por lo tanto debemos de
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considerarla como un vinculo juridico por el gue una persona
estd sujeta, respecto de otra, a una prestacidén, un hecho o

una abstencidn.

De lo anterior se desprende gque deben de existir dos
personas en las obligaciones, mismas que se encuentran en un
plano de desigualdad una frente a la otra; podemos entonces,
al seguir los lineamientos de caracter civil, establecer que
la obligacidén mercantil es el vinculo por el cual un sujeto
debe de cumplir frente a otro una prestacidédn que tiene
caracter mercantil, porgque el acto que la origina es de

naturaleza comercial.

Aunado a 1o anterior, debemos de considerar los
principios de las obligaciones mercantiles que se exponen a

continuacidn:

a) Prohibicién de términos de gracia y <cortesia.-
Precisamente la rapidez vy la rigidez con la que se pretende
llevar a cabo y cumplir toda obligacidén mercantil, es lo que
motiva que nuestro Céddigo de Comercio no reconozca un término

de gracia y cortesia, segun se desprende de su articulo 84.
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b) Términos y Mora.—- En este sentido cabe seflalar que el
término es un elemento badsico, sobre todo cuando las partes
han considerado Util una prestacidén, y ésta se cumple en un

determinado término.

La exigencia de rapidez en el planteamiento y
liquidacidén de las relaciones obligatorias del Derecho
Mercantil, ha determinado que no pueda ser compatible con los
términos dilatorios de ejecucidn que establece el Derecho
Civil, esto como consecuencia de la agilidad que requieren

los actos comerciales para llevarse a cabo.

En efecto, el texto del referido articulo 84 del Cdédigo

de Comercio expone:

“en los contratos mercantiles no se conceden términos de
gracia o cortesia y en todos los cémputos de dias, meses,
anos, se entenderdn los dias de 24 horas, los meses segun

estén designados en el calendario y los afios de 365 dias”

Asi mismo la propia Ley establece que las obligaciones
que no tuvieran un término prefijado por las partes o por

las disposiciones del Cdédigo, serdn exigibles diez dias
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después de contraidas, si sdélo produjesen accidn ordinaria, vy

al dia inmediato si llevaren aparejada ejecucidn.

En cuanto a la mora, en términos generales es el retardo
en el cumplimiento de una obligacidén, esto es, cuando se debe

una prestacidén y no se efectla oportunamente por el deudor.

Hay también mora del acreedor cuando la falta de la
prestacidén no es imputable al deudor, si éste ha ofrecido el

cumplimiento, y el acreedor no ha querido aceptarlo.

La Mora es siempre imputable al que cae en ella, es la

violacién a un deber y el deber de cumplir.

Los requisitos de la mora en materia mercantil son, el
vencimiento de la obligacién y la falta de la prestacidén por

el deudor.

c) Solidaridad.—- En el Derecho mercantil la solidaridad en
las obligaciones si se da, en comparacidédn con el Derecho
civil, en donde los deudores de una obligacién, salvo algunas
excepciones, quedan cada uno obligado hasta un cierto
limite, que puede ser su cuota de aportacidédn o una proporcidn

determinada cayendo en el supuesto de que si un deudor es
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insolvente, el acreedor no puede exigir la parte respectiva

al otro, dejando de percibir esa parte de la obligacidn.

En oposicidén de lo anterior, en el ambito mercantil, un
acreedor puede exigir a uno sdélo de los deudores la totalidad

del pago de la obligacidn, salvo pacto en contrario.

d) Prescripcién.—- En los contratos del orden mercantil, la
falta de accidén por parte del acreedor o titular de los
derechos que de ellos pudiesen surgir, dentro del término
que el propio contrato fije, ©provoca que aquéllos se

extingan.

El Cédigo de Comercio dentro en su numeral 1040, sefala
que en la prescripciédn mercantil negativa, los ©plazos
comenzaradn a contarse desde el dia en gque la accidédn pudo ser

legalmente ejercitada en juicio.

Asi  mismo, cabe seflalar que la prescripcién se
interrumpe cuando se presenta la demanda, por cualquier
interpelacién hecha al deudor, el reconocimiento de dichas
obligaciones por parte del deudor o la renovacién del
documento base, en donde interrumpida ésta, deberd de empezar

un nuevo término.
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Las acciones mercantiles pueden prescribir en uno, tres,
cinco o diez aflos, segln sea el caso que establezca el propio
Cédigo de Comercio en sus articulos 1043, 1045, 1046 y 1047

que a la letra dicen.

“Articulo 1043.- En un afio se prescribiran:

I.- La accidén de los mercaderes por menor por las ventas que
hayan hecho de esa manera al fiado, contandose el tiempo de
cada partida aisladamente desde el dia en que se efectud la
venta, salvo el caso de cuenta corriente que se lleve entre

los interesados;

IT.- La accidén de los dependientes de comercio por sus

sueldos, contédndose el tiempo desde el dia de su separacidn;

ITI.- (Se deroga).

V.- Las acciones que tengan por objeto exigir la
responsabilidad de los agentes de Bolsa o corredores de
comercio por las obligaciones en que intervengan en razdn de

su oficio;

V.- (Se deroga).
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VI.- Las acciones nacidas de servicios, obras, provisiones o
suministros de efectos o de dinero para construir, reparar,

pertrechar o avituallar los bugques o mantener la tripulacidn;

VITI.- (Se deroga).
VIII.- (Se deroga).”
“Articulo 1045.- Se prescribirdn en cinco afios:
I.- Las acciones derivadas del contrato de Sociedad y de

operaciones sociales por 1lo que se refiere a derechos vy
obligaciones de la Sociedad para con los socios, de 1los
socios para con la Sociedad y de socios entre si por razdn de

la Sociedad;

IT.- Las acciones que puedan competir contra los
ligquidatarios de las mismas sociedades por razdén de su

encargo.”

“Articulo 1046.- La accidén para reivindicar la propiedad
de un navio prescribe en diez afos, aun cuando el que lo

posea carezca de titulo o de buena fe.
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El capitdn de un navio no puede adquirir éste a virtud

de la prescripcién.”

“Articulo 1047.- En todos los casos en que el presente
Cédigo no establezca para la prescripcidédn un plazo mas corto,
la prescripcidén ordinaria en materia comercial se completaréd

por el transcurso de diez anos.”

2.5. LOS CONTRATOS MERCANTILES.

El concepto de contrato y las normas generales
aplicables a los contratos mercantiles derivan de algunas
disposiciones del Derecho comun, principio que ademas podemos
apreciar en el articulo 81 del Cdédigo de Comercio, gue

senala:

“Con las modificaciones y restricciones de este Cdédigo,
serdn aplicables a los actos mercantiles las disposiciones
del derecho civil acerca de la capacidad de los contrayentes,
y de las excepciones y causas que rescinden o invalidan los

contratos.”

De lo anterior ©podemos asegurar dque también son

aplicables de manera supletoria las reglas en cuanto a la
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clasificacidn, interpretaciédn, nulidad, elementos, entre

otras.

Conviene ahora analizar algunos puntos de los contratos

mercantiles como:

a) PERFECCION DE LOS CONTRATOS MERCANTILES ENTRE
AUSENTES .- En materia comercial, los contratos entre ausentes
se perfeccionan desde el momento en que se conteste aceptando

la propuesta o las condiciones con que ésta fuere modificada.

Sin embargo, el Cdédigo de Comercio afirma que el
contrato entre ausentes se forma en el preciso momento en que

aquella persona que lo propone, recibe la aceptaciédn.

b) CONTRATOS EN QUE INTERVIENEN CORREDORES.- Todos
aquéllos contratos en los cuales intervenga un corredor,
quedaran perfeccionados cuando los contratantes firmen 1la
correspondiente minuta prescrita en el titulo respectivo, va
que debemos recordar que el corredor Unicamente es una figura

mediadora que trata de aproximar a las partes.

c) FORMA.- Segun se dijo al analizar los contratos

civiles, la forma es la manera como se externa la voluntad de
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las partes contratantes, es decir, el conjunto de elementos
sensibles que envuelven la expresidén de voluntad, por lo que
todo contrato debe de tener una forma, vya sea verbal,
escrita, por mimica o por un simple comportamiento o©

conducta.

En el Derecho mercantil existe por regla general el
principio de libertad de forma, en donde las partes pueden
manifestar su consentimiento como les parezca, siendo

entonces libre.

Sin embargo, hay actos Jjuridicos gque exceptlan este
principio, ya que para darle validez al negocio, necesitan

adoptar una forma especifica.

d) ONEROSIDAD.- Se puede entender que toda actividad
mercantil por el simple hecho de ser de carédcter econdmico,
se ejercita de manera profesional, es decir, que aquél que la
lleva a cabo lo hace con un fin de lucro, lo que comprueba la
regla primordial de las relaciones juridico-mercantiles que

es todo acto tiende a un fin lucrativo.

e) CONCLUSION DE LOS CONTRATOS MERCANTILES.- En

algunos contratos mercantiles es primordial saber el momento
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en que el acto termina, a efecto de volverse perfecto, y que
por lo tanto los contratantes no puedan desconocer su
declaracién de aceptacidén a las obligaciones contraidas,
aunado a saber cudl es la capacidad de las partes, y cual

serd la ley aplicable, tanto en el espacio como en el tiempo.

f) CLAUSULA PENAL.- FEn los contratos mercantiles
existe una regla, en cuanto al incumplimiento de alguna de
las partes, misma que es propia de las disposiciones de
Derecho comin, en donde el perjudicado podrd escoger entre
exigir el cumplimiento o la rescisidén de la obligacidn, con
el resarcimiento de dahos vy perjuicios en ambos casos,
pudiendo también exigir la resolucidn, aun después de haber

optado por el cumplimiento cuando éste resultare imposible.



CAPITULO III
CONCEPTOS FUNDAMENTALES Y MARCO HISTORICO DE LA
REPRESENTACION JURIDICA Y EL CONTRATO DE COMISION MERCANTIL.

3.1. GENERALIDADES.

A lo largo de 1la historia, el hombre ha necesitado
satisfacer ciertas exigencias en cuanto a su actuar, sin
embargo, la gran variedad de obligaciones 1lo ha orillado a
buscar terceros con capacidad plena, para suplirlo cuando no

puede por si mismo atender determinado negocio juridico.

Precisamente en este sentido podemos seflalar que la
persona que se encuentra materialmente impedida para actuar,
podra asi celebrar actos juridicos a través de la

exteriorizacidn de voluntad de quien 1o represente.
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Dicha exteriorizacidén puede darse actuando el tercero a

nombre propio o a nombre de quien otorgd la representacidn.

3.2. CONCEPTO DE REPRESENTACION JURIDICA.

De acuerdo con el autor Bernardo Pérez Fernandez del
Castillo, dicha figura *“es la facultad que tiene una persona

de actuar, obligarse y decidir en nombre de otra”.'®

El propio Rafael de Pina sostiene que la Representacidn

"

es la Institucidén en virtud de la cual una persona puede

realizar un acto juridico por otra, ocupando su lugar".17

En consideracién de Borja Soriano: “Hay representacidn
cuando una persona celebra a nombre y por cuenta de otra un
contrato (o en general un acto juridico), de manera que sus
efectos se producen directa e inmediatamente en la persona y
en el patrimonio del representado, como si él mismo hubiera
celebrado el contrato (o ejecutado el acto), se produce una
relacidén obligatoria directa entre el representado vy un

tercero”.!®

16 PEREZ FERNANDEZ DEL CASTILLO, Bernardo, Representacién, poder y mandato, México, 1991,
pag. 17.

17 DE PINA VARA, Rafael, Diccionario de derecho, Ed. Porrda, S.A. México 1991, pag. 445.

18 BORJA SORIANO, Manuel, Teoria General de las Obligaciones, 10 edicién Ed. Porrua, México,
1985, pag. 244.
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3.2.1. SIMILITUD DE FIGURAS JURIDICAS CON LA REPRESENTACION.

La representacidén es una figura gque indiscutiblemente
crea efectos respecto de la exteriorizacidn de la voluntad de
una persona a nombre de otra, es por lo que surgen

similitudes con otras figuras tales como:

- El Mensajero.

Figura que se ubica dentro del campo de la
representacién, pero simplemente como aquella persona dgue
transmite la voluntad de otra, teniendo diferencias notables
con la representacidén, vya qgque ésta uUltima posee facultades
para actuar a nombre de la persona que la otorga y decisiédn

respecto a que si el acto que ejecuta es o no benéfico.

- Asistencia.

Es considerada como una figura juridica que depende del
grado de capacidad de las personas, como los menores,
emancipados e inhabilitados que actuan mediante la
declaracidén de la wvoluntad del asistente, la cual no es
substituida, simplemente exteriorizada; en cambio, en la
representacidén la voluntad del representado es substituida

por la del representante.
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- Legitimacién.

Es el elemento 1ddéneo gue ©posee una persona para
realizar eficazmente un negocio Jjuridico, esto es, la
posicidén que un individuo tiene frente al objeto materia del
negocio, que le permite disponer de éste o comprometerlo en

un acto juridico.

- Personalidad.

Se pueden tener dos acepciones de dicha figura, 1la
primera, como el atributo que posee un sujeto para comparecer
a juicio por si mismo, o mediante un mandato; mientras dque
la segunda, como medio de representacidn es una consecuencia
de la persona, puesto que debe de ser conferida por qguien la

ostente.

3.2.2. CLASIFICACION DE LA REPRESENTACION.

REPRESENTACION DIRECTA.

Es aquélla en la cual una persona actla a nombre y por
cuenta de otro, produciéndose entonces una relacidén directa e

inmediata entre el representado y el tercero.
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REPRESENTACION INDIRECTA.

Es en la cual una persona actua a nombre propio y por
cuenta de otra, adquiriendo primeramente y para si mismo
derechos y obligaciones; y después mediante un acto juridico
distinto, 1le traslada esos derechos vy obligaciones a su

representado.

REPRESENTACION VOLUNTARIA O CONVENCIONAL.

Se da cuando una persona, Por su propia voluntad
autoriza a otra para actuar, ya sea en su nombre O pPor su
cuenta, tal y como sucede con el mandato, el poder y la
comisién mercantil, Ultimo contrato de los antes mencionados

que serd examinado en el siguiente capitulo.

REPRESENTACION LEGAL.

Son aquellas figuras juridicas que el Derecho establece
con caracter imperativo y que bien se pueden dar, ya sea por
determinacién de la propia ley, o bien sélo estar reguladas
por ésta y ser la persona quien decide su actuar. Pueden

considerarse dentro de esta clase las siguientes figuras:
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a) PATRIA POTESTAD.

Conjunto de facultades conferidas a los padres vy
tutores, destinadas todas ellas a la proteccidén de los

menores no emancipados en cuanto a su persona o bienes.

b) TUTELA.

Esta figura tiene como objeto la guarda de la persona o
bienes, o solamente de los bienes, de los que no estando bajo
la patria potestad, son incapaces de gobernarse por si

mismos.

c) ALBACEA.

Es la facultad gque tiene una persona dgque es designada
por el testador, los herederos, el juez o los legatarios, con
la finalidad de cumplir 1la ultima voluntad del causante,

realizando todos los actos y operaciones necesarios.

d) ADMINISTRADOR.

Es la facultad otorgada a una persona, con la finalidad
de cuidar vy conservar un conjunto de bienes de cualquier
naturaleza, con el objeto de mantenerlos en estado

satisfactorio para el cumplimiento de su destino.
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REPRESENTACION ORGANICA.

Conocida como estatutaria, ya que se constituye en base
de los estatutos de una asociacién; es imprescindible en el
actuar de las personas morales, debido a que estos entes son
abstractos y no pueden actuar por si mismos y necesitan de
personas fisicas, que externen su voluntad y ejecuten actos

materiales a nombre y representacidén de las mismas.

Dentro de este tipo de representacidén encontramos a las
personas morales tanto publicas como privadas, organismos del
Estado, sociedades y asociaciones civiles, sociedades
mercantiles, a los entes del sistema bancario mexicano y a

otras personas colectivas, tales como los partidos politicos.
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Figura 4.- Cuadro sinéptico de la Representacién.

REPRESENTACION.

¢ DIRECTA

® INDIRECTA

¢ VOLUNTARIA O CONVENCIONAL

® LEGAL O FORZOSA

® ORGANICA
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3.3. ANTECEDENTES HISTORICOS DE LA COMISION MERCANTIL.

El vocablo “comisidn” se encuentra por primera vez en el
Derecho candénico como delegacidén dada a jueces especialmente
nombrados para conocer de una determinada causa; de aqui tomd
el comercio el nombre de la palabra comisidén, que significa
también otorgar facultades transitorias para un negocio

determinado.

“La necesidad de este contrato no se hizo sentir en el
Derecho romano, en razdén de que el comerciante se servia de
sus propios hijos y esclavos como colaboradores en sus
operaciones de comercio. Cabe seflalar que dicha institucidén a
pesar de no tener un auge en esa época y lugar, si se
reconocian dos tipos de representacidén, la directa, gque es
aquélla en la cual el acto Jjuridico realizado por el
representante produce sus consecuencias en el patrimonio del
representado; vy la indirecta, en la cual el representante
juridico realiza actos que producen primeramente
consecuencias en su propio patrimonio y después en el de su

representado mediante un acto posterior."19

19 MARGADANT S., Guillermo Floris, El Derecho Privado Romano, como introduccién a la cultura

Juridica Contempordnea, Cuarta Edicidén, Ed. Esfinge S.A., México, 1960, pag. 331.
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“La propia representacidén juridica dentro del derecho
romano era de la llamada indirecta, dandose esta clase de
representacidén desde la época preclédsica a través de 1la
institucién de la gestio negotiorum del tutor, en donde al
rendirse cuentas al finalizar la tutela, los efectos de 1la

misma recaian en el patrimonio del pupilo."20

“Fs de seflalarse que en el propio Derecho romano al
aceptar la representacidén indirecta, ésta tenia otra fuente,
tal como lo era la adstipulatio, gque era una fuente de
correalidad activa, mediante la cual los acreedores solian
introducir a coacreedores en la relacidén Juridica con el
deudor para que éstos ejercieran los derechos del verdadero

acreedor en caso de ausencia de éste.”?!

AUn, en otros paises habia una persona que viajaba al
extranjero, quien admitia de sus compatriotas mercancias que
llevaba con ¢él1 para venderlas durante el viaje, obteniendo
una determinada retribucién por su servicio. Este era el
contrato de commenda, antecedente de la comisidén, que se dio

hasta el siglo XII, en que este viajero que era a la vez

20 Ob.cit. pag. 82

21 Idem.
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negociante por cuenta ajena, pasd a ser generalmente un
servidor o empleado del comerciante lejano, de quien recibia
el encargo o comisidén y a quien ayudaba en esta forma a
desenvolver sus operaciones comerciales méds alld de las

fronteras de un pais comun.

Este contrato sufridé dicha transformacidén por el
desarrollo gque obtuvieron los medios de transporte y por el
aumento en la seguridad de los mismos, de esta manera el
comerciante quedaba en su domicilio y realizaba sus ventas en
el extranjero, valiéndose de sus propios empleados y otras
veces de comerciantes gque en sus respectivos paises iban a

ser encargados de la venta de mercancias importadas.

Cuando el viajero se hace estable y el dependiente se
convierte en independiente, surge la figura del comisionista
con su fisonomia moderna como comerciante, cuya actividad
consiste en realizar operaciones mercantiles por cuenta de

otros comerciantes.

Por esto, la trayectoria histdérica de la figura del
comisionista se mueve entre 1los conceptos antagdbdnicos de
viajero 'y residente, de actividad dependiente de un

comerciante y actividad independiente de otro.
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Modernamente el contrato de comisidén ha sufrido un
curioso fendmeno de desplazamiento o traslacidn. “Los
comerciantes tienden a sustituir la colaboracidén esporadica
de los comisionistas por la de sucursales, delegaciones o
agencias, que se encargan, en forma dependiente o)
independiente, ©pero estable, de contratar o promover la
estipulacién masiva de contratos, auxiliados por los medios
de telecomunicacidn; pero este debilitamiento cuantitativo de
la comisién ha sido compensado por la multitud de comisiones
que, por medio de sus servicios, prestan los bancos a sus
clientes, como el servicio de caja % el depdsito
administrado, entre otros; por las comisiones de compra o de
venta de valores que se formulan a los agentes de cambio y
bolsa y a los corredores de comercio y por los comisionistas
de transporte. El contrato de comisidén ha visto modificado su

contenido, pero no ha perdido su importancia.”22

3.4. CONCEPTO DE COMISION MERCANTIL.

La definicidén del contrato de comisidén mercantil, se

precisa en el articulo 273 del Cédigo de Comercio, que dice:

22http://www.revistajuridicaonline.com/index.php?option=com_contenté&task=view&id=336&Itemid=

32
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“Comisién Mercantil es el mandato aplicado a actos

concretos de comercio.”

La ambigiedad del precepto invocado, sugiere estudiar
los diversos conceptos que se le han dado a la comisién
mercantil, en donde han sido mds especificos y claros, tales
como el gque senalaba la abrogada Ley del Impuesto sobre

Ingresos Mercantiles, que en su articulo 7° decia:

“Es comisién el mandato otorgado al comisionista para

ejecutar actos de comercio por cuenta del comitente”.

Asimismo, el Derecho espafiol seflala que la comisidén es
el contrato en virtud del cual el mandatario (llamado
comisionista) se obliga a realizar o a participar en un acto

o contrato mercantil por cuenta de otra persona (comitente).

En virtud de lo antes expuesto es pertinente senalar que
de la nocidén legal de comisidén mercantil se desprende dgue
ésta es un mandato, pero con elementos especiales que la

hacen diferente de aquél.

En efecto, el propio concepto estipula que la comisidn

mercantil solo puede conferirse para actos concretos, y dJue
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dichos actos deben de ser de los considerados de comercio,
particularidades que la distinguen del mandato que es

considerado de cardcter civil.

En primer lugar, debemos de considerar el hecho de que
el mandato puede abarcar la realizacidén de todo acto
juridico, (exceptuando obviamente aquellos para los que la
propia ley exige la intervencidén de quien sea el
interesado); ademéds el mandato puede conferirse como un poder
general, lo que no se permitiria hacer en la comisiédén
mercantil vya que ésta debe abocarse a un solo acto en
concreto, mismo gque ademds debe ser de los llamados de

comercio.

Con independencia de 1lo anterior, es prudente seflalar
que en la comisidén mercantil, el comisionista tiene 1la
facultad de retener los bienes gque se la hayan otorgado para
la realizacidén o desempefio de su encargo, esto a fin de
garantizar el pago gue se produzca con motivo de la comisiédn,
anticipaciones y gastos, tal y como estda establecido en el
articulo 306 del Cdédigo de Comercio vigente, en cambio el

Cédbdigo Civil no establece derecho similar para el mandatario.
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Asimismo, dependiendo de la amplitud o interés del
negocio para el cual es conferido el mandato, éste puede
otorgarse de manera verbal, por escrito privado, o por medio
de un documento con fe publica; en cambio la comisidn
mercantil, aunque puede otorgarse de manera verbal, tiene que

ratificarse por escrito antes de que terminé el encargo.

Ademds, la comisidén no puede ser conferida para que el
comisionista se presente en un juicio a nombre del comitente
0 para realizar ciertas gestiones ante autoridades, por no

ser éstos considerados como actos de comercio.

Cabe seflalar que en ordenamientos de otros paises como
lo es el Cdédigo de Comercio de la Republica de Chile, due
seflala a la comisién mercantil como una de las subdivisiones

del Mandato Comercial, teniendo en su articulo 233, que:

“F1 mandato comercial es un contrato por el cual una
persona encarga la ejecucidén de uno o mads negocios licitos de
comercio a otra que se obliga a administrarlos gratuitamente

o mediante una retribucidén y a dar cuenta de su desempeﬁo".23

23 http://www.leychile.cl/Navegar?idNorma=1974&idVersion=2010-01-01
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Asi mismo dicho ordenamiento hace la precisidén de 1los

tipos de mandato, quedando de la siguiente manera:

“Art. 234.- Hay tres especies de mandato comercial:
La comisiédn,
El mandato de 1los factores y mancebos o dependientes de
comercio,
La correduria, de que se ha tratado ya en el Titulo III del

Libro I.”

De lo anterior resulta un concepto en especifico para la

comisidén mercantil que sefiala:

“Art. 235. El1 mandato comercial toma el nombre de
comisién cuando versa sobre una o mas operaciones mercantiles

individualmente determinadas.”

Un detalle muy importante en la legislacién chilena
resulta el que al comisionista se le identifica por la accidn
que desempeia, teniendo cuatro clases de comisionistas, y que

son:

“Art. 236. La persona qgue desempefa una comisidén se

llama comisionista.
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Hay cuatro clases de comisionistas:

Comisionistas para comprar,

Comisionistas para vender,

Comisionistas de transporte por tierra, lagos, rios o canales
navegables,

Comisionistas para ejecutar operaciones de banco.”

Por su parte el C(Cdédigo de Comercio de 1la Republica
Argentina, en su Libro II referente a los contratos de
comercio, conceptualiza al mandato de manera clara, tal vy

como se aprecia a continuaciédn:

“Articulo 221.- El mandato comercial, en general, es un
contrato por el cual una persona se obliga a administrar uno
0 mas negocios licitos de comercio que otra le encomienda. E1

mandato comercial no se presume gratuito."24

Sin embargo, hace la diferencia entre el mandato y el

comisionista o consignatario, ya que sehala lo siguiente:

24 http://www.pelaez.com.ar/pelaez/power/Otros/CodigodeComercio/CodigodeComercio.html
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“Articulo 222.- Se llama especialmente mandato, cuando
el que administra el negocio obra en nombre de la persona dque
se lo ha encomendado. Se llama comisidén o consignacién,
cuando la persona que desempefia por otros, negocios
individualmente determinados obra a nombre propio o bajo 1la

razén social que representa.”

3.4.1. ELEMENTOS QUE INTEGRAN EL CONCEPTO DEL CONTRATO DE

COMISION MERCANTIL.

3.4.1.1. COMERCIANTE.

Es aqui donde nos remitimos al nombre que recibe desde
la Edad Media, 1la clase social gque surgidé con el Derecho
mercantil, vy en donde actualmente el propio legislador
mexicano senala en el articulo 3° del Cdédigo de Comercio

rz

Vigente, ...Se reputa comerciante a la persona que teniendo

capacidad 1legal para ejecutar el comercio, hace de é1 su
ocupacidén ordinaria...”, cabe seflalar que esta definicidn se
refiere al comerciante individual, ya que el mismo ardbigo en
comento también seflala “... Se reputa comerciantes a las
sociedades constituidas conforme a las leyes mercantiles...”

lo que nos deja claro que el término también se aplica a

entes colectivos.
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3.4.1.2. ACTOS DE COMERCIO.

“Acto de comercio para Mantilla Molina, es aquél cuya
finalidad es producir para el mercado, mediante la

organizacidén de los factores de la produccién."25

Es importante dejar en claro cudles son los actos que la
propia ley de la materia establece como actos de comercio,
esto con el fin de enfatizar en cada contrato al analizarlos,

los elementos de los mismos y saber su verdadera naturaleza.

El articulo 75 del Cdédigo de Comercio sefiala 1lo

siguientes:

“La Ley reputa actos de comercio:

I.- Todas las adgquisiciones, -enajenaciones vy alquileres
verificados «con propdésito de especulacidén comercial, de
mantenimientos, articulos, muebles o mercaderias, sea en

estado natural, sea después de trabajados o labrados;

IT.- Las compras y ventas de bienes inmuebles, cuando se

hagan con dicho propdésito de especulacidén comercial;

25 MANTILLA MOLINA L, Roberto, Derecho Mercantil, 112 ed., Porrua, México,1970, pag. 65
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ITIT.- Las compras y ventas de porciones, acciones \

obligaciones de las sociedades mercantiles;

IV.- Los contratos relativos y obligaciones del Estado u

otros titulos de crédito corrientes en el comercio;

V.- Las empresas de abastecimientos y suministros;

VI.- Las empresas de construcciones, y trabajos publicos vy

privados;

VII.- Las empresas de fabricas y manufacturas;

VIII.- Las empresas de trasportes de personas o cosas, por

tierra o por agua; y las empresas de turismo;

IX.- Las librerias, y las empresas editoriales y

tipograficas;

X.—- Las empresas de comisiones, de agencias, de oficinas de
negocios comerciales y establecimientos de ventas en publica

almoneda;

XI.- Las empresas de espectdculos publicos;

XII.- Las operaciones de comisidén mercantil;
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XIII.- Las operaciones de mediacidén de negocios mercantiles;

XIV.- Las operaciones de bancos;

XV.- Todos los contratos relativos al comercio maritimo y a

la navegacidén interior y exterior;

XVI.- Los contratos de seguros de toda especie, siempre gue

sean hechos por empresas;

XVII.- Los depdésitos por causa de comercio;

XVIII.- Los depdsitos en los almacenes generales y todas las
operaciones hechas sobre los certificados de depdsito y bonos

de prenda librados por los mismos;

XIX.- Los cheques, letras de cambio o remesas de dinero de

una plaza a otra, entre toda clase de personas;

XX.— Los vales u otros titulos a la orden o al portador, vy
las obligaciones de los comerciantes, a no ser que se pruebe

que se derivan de una causa extrafha al comercio;

XXI.- Las obligaciones entre comerciantes y banqueros, si no

son de naturaleza esencialmente civil;
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XXII.- Los contratos y obligaciones de los empleados de 1los
comerciantes en lo que concierne al comercio del negociante

que los tiene a su servicio;

XXIII.- La enajenacidén que el propietario o el cultivador

hagan de los productos de su finca o de su cultivo;

XXIV. Las operaciones contenidas en la Ley General de Titulos

y Operaciones de Crédito;

XXV.- Cualesquiera otros actos de naturaleza andloga a los

expresados en este cdédigo.

En caso de duda, la naturaleza comercial del acto sera

fijada por arbitrio judicial.”

En contravencién a lo anterior, el numeral 76 del mismo
Cédigo, sehala qué tipo de actos no pueden ser considerados

como de “comercio”.

“Articulo 76.- No son actos de comercio la compra de
articulos o mercaderias que para su uso o consumo, o los de
su familia, hagan los comerciantes: ni las reventas hechas
por obreros, cuando ellas fueren consecuencia natural de la

prdctica de su oficio.”
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3.4.1.3. CRITERIOS PARA DISTINGUIR UN ACTO CIVIL DE UNO DE
COMERCIO.

a) Por los sujetos que intervienen.

b) Por el objeto. (Naturaleza de la cosa a la que queda
obligada una persona en virtud del convenio

celebrado.)

c) Por la finalidad del acto.



CAPITULO IV.
NATURALEZA JURIDICA DEL CONTRATO DE COMISION MERCANTIL.

4.1. GENERALIDADES.

Para nuestro Cédigo de Comercio, el contrato de comisidn
es un mandato, pues por él1 "se obliga una persona prestar

algun servicio o hacer alguna cosa por cuenta o encargo de

otra”, sin embargo, dicho mandato cuenta con algunas notas
especiales:
a) En la comisidén, el encargo o servicio consiste

precisamente en la intervencidén en un acto o en la
estipulacidén de un negocio Jjuridico (no de cualqguier
servicio), en el que el comisionista declara su propia

voluntad.
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b) En segundo lugar, el encargo debe tener por objeto

un acto de comercio (criterio objetivo).

c) Debe ser comerciante el comitente o el comisionista
(criterio subjetivo). Se interpreta que es el comisionista el
comerciante, ©por dedicarse profesionalmente a recibir vy

ejecutar encargos por cuenta de sus clientes—-comitentes.

d) Se establece entre las partes una relacién
esporadica, de modo dgque ejecutado y consumado el acto o

negocio, se extingue el contrato.

e) La retribucidén a la comisidén mercantil le corresponde
por naturaleza al comisionista, no asi al mandatario en el
mandato civil, porque el mandato es por naturaleza gratuito,

aungque excepcionalmente puede ser oneroso.

Para autores como Joagquin Rodriguez, la comisidén no es
un mandato mercantil, vy existen diferencias entre ambos,
como el cardcter de representacidn, pues la comisidn por
naturaleza no es representativa, en ella generalmente se
actla a nombre propio, mientras gque el mandato por naturaleza
si es representativo, se actia en nombre del mandante;

asimismo afirma que si bien el comisionista puede actuar en
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nombre propio o ajeno, lo cierto es qgque cuando esto ultimo
ocurre, el comisionista y la comisidén dejan de serlo, para
convertirse en simple mandatario 'y mandato mercantil,
relacidén ésta que como no tiene regulacidn peculiar, se

regird por el Derecho comin, es decir, el Derecho civil.

Entonces, hay una comisidén mercantil regulada en el
Cdédigo de Comercio, no representativa, que tiene por objeto
realizar actos de comercio, y hay un mandato mercantil,
representativo que tiene por objeto realizar actos de
comercio, pero que se rige integramente por las disposiciones

del Derecho comun.

En Derecho francés e italiano la comisidén mercantil es
siempre y por ley un negocio no representativo, segun 1lo
dispongan las partes; de esta manera Barrera Graf sostiene
que “tanto la comisidén como el mandato pueden ser negocios

representativos o no representativos."26

26 BARRERA GRAF, Jorge, La Representacién Voluntaria en el Derecho Privado, México, UNAM,

1969, pag. 94
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4.2. MODOS DE ACTUAR FRENTE A TERCEROS.

Existen dos modos de actuar frente a terceros:

- En nombre de su comitente, ©por ende con poder de
representacidén; en cuyo caso, las relaciones y los efectos
del negocio de ejecucidén se producirdn entre el comitente y

la persona o personas que contrataron con el comisionista.

- En nombre propio, ocultando el nombre del comitente
(representacioén directa), en <cuyo caso el comisionista
quedard obligado con el tercero de un modo directo, como si
el negocio fuese propio, si bien deberd trasladar los efectos
o resultados del negocio de ejecucidén (el precio, la cosa

comprada, etc.) a su comitente.

4.3. DE LA REGULACION EN MATERIA MERCANTIL DE 1IA
REPRESENTACION JURIDICA.

El propio Derecho mercantil regula varias formas de
representacidén Jjuridica, entendidas como formas voluntarias

de representacidn, pudiendo sefalar entre otras:
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a) La representacidén para otorgar o suscribir titulos de
crédito, prevista por la Ley General de Titulos y Operaciones

de Crédito en su articulo 90.

b)El endoso en procuracidén al cobro, regulado por la misma

ley en su articulo numero 35.

c) La Comisidén Mercantil, consignado en el propio Cddigo de

Comercio, segun se ha precisado.

Existen otras formas de representacidén Juridica en
cuanto hace al ambito mercantil, gque se encuentran reguladas
por una ley especifica y por lo tanto son consideradas como
contratos de representacidédn atipicos, tal es el caso de los

contrato de agencia, corretaje o mediacidén y de distribucidn.

4.4. ELEMENTOS QUE INTEGRAN EL CONTRATO DE COMISION
MERCANTIL.

4.4.1. ELEMENTOS PERSONALES.

4.4.1.1. COMITENTE.

Es la persona que encarga la gestién de un negocio. E1

puede actuar personalmente, en cuyo caso €s necesario que
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tenga capacidad civil para contratar, esto es, capacidad
tanto de goce como de ejercicio; o puede hacerlo a través de
su representante legal, en cuyo caso éste también debe ser

capaz.

El Unico caso de excepcidn a la capacidad antes
mencionada, es el comprendido en el articulo 9 de nuestro

Cédigo de Comercio (el menor emancipado).

Segun se ha precisado, el comitente deslinda
obligaciones, y con base en eso otorga derechos inherentes a
un representante, éste ultimo conocido como comisionista,
pudiendo ser comerciante en lo personal, o bien porgque actue
atendiendo los derechos de un menor o de un comerciante

incapaz.

4.4.1.2. COMISIONISTA.

En principio de cuentas es aquella persona dque siendo
comerciante o no, es capaz segun el Derecho y las necesidades
comerciales, de llevar a cabo una encomienda bajo este rubro,
recordando lo establecido por el Cdédigo de Comercio, en su

rz

articulo 280, que sefala: ...el comisionista debe desempefar

por si los encargos que recibe, y no puede delegarlos sin
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estar autorizado para ello. Bajo su responsabilidad podra
emplear, en el desempeio de su comisidn, dependientes en
operaciones subalternas gque, seguln costumbre, se confien a
éstos...”, lo que deja en claro que deberd de conocer

personalmente sobre la materia comercial respecto de la cual

le sea encomendado un asunto.

Sin embargo, hoy en dia no podemos pensar en dgue
forzosamente una sola ©persona se haga cargo de dicha
encomienda, vya que ese criterio qgue maneja el Cdédigo de
Comercio estd sustentado en aquellos afios en que a un sujeto,
con base en su honorabilidad, confianza, competencia vy
conocimiento de los negocios, le eran encomendadas 1las
labores comerciales de otra persona. Las circunstancias
cambian y dichos sujetos provistos de todas las
caracteristicas antes mencionadas, han dejado de actuar de
manera 1individual en sus pequefios negocios de comisiédn,
creando grandes casas de comisidén, gque adoptan a veces la
forma de sociedades mercantiles. Resultando por demés
inocente el creer que el titular de esas grandes
negociaciones actue de forma personal, ya que si se trata de

una sociedad, esta debe de actuar bajo érganos de gobierno y
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tratdndose de un gran numero de actos de comercio, ésta debe

contar con un gran numero de agentes en quienes delegar.

4.4.1.3. CONSENTIMIENTO.

Este elemento personal precisa qgue para celebrar el
contrato de comisidén, la voluntad de las partes debe darse de
manera expresa, pudiendo ser verbal, o incluso técita, caso
en que tendra que ser ratificada antes de la conclusidén del
encargo; la aceptacidédn téacita puede derivar de algunos actos
incompatibles con la voluntad de no aceptar la comisidén. En
esto Ultimo cabe sefalar que si el comisionista no manifiesta
expresamente el rechazo al cargo, deberd de responder por los

danos ocasionados al comitente.

4.4.2. ELEMENTOS REALES.

Segliin se ©precisd, el acto de comercio puede ser
cualguiera de los estipulados por el articulo 75 del Cdédigo
de Comercio, no siendo necesario que sea uno solo, ni uno en
particular, pueden ser varios actos, con la condicién de que
sean de comercio y el comisionista 1los realice en nombre

propio.
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Si existieren varios actos mercantiles, deberd de
analizarse la importancia de cada uno de ellos para poder
determinar cudles son principales y cudles son accesorios, de

modo que éstos sigan la misma suerte que aquéllos.

4.4.3. ELEMENTOS FORMALES.

La formalidad dentro del contrato de comisidén mercantil
difiere del mandato, en gue éste ultimo, en casi todos los
casos debe de constar en escritura publica o carta poder
ratificada ante notario o autoridad, contrario al de
comisidn, que puede perfeccionarse con el simple
consentimiento verbal de las partes, aun y cuando deba de

ratificarse por escrito, antes de que concluya el negocio.

En Rusia por ejemplo el contrato de comisidén es de
caradcter formal ya que debe de celebrarse por escrito, de
manera tal que si se omite dicha forma es considerado como
nulo; en cambio, en nuestro pais se perfecciona por el
consentimiento de las partes, cualquiera que sea la forma en

que éste se produzca (contrato consensual).
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4.4.4. CONTENIDO OBLIGATORIO DEL CONTRATO.

En esencia, el comisionista, como el mandatario, ha de
procurar, con la diligencia propia de un comerciante
ordenado, ejecutar la comisidn sujetandose a las
instrucciones del comitente y rendir cuentas claras vy
precisas de su gestién. Esta se reduce generalmente a
"buscar" a la persona dque, dentro de las condiciones més
favorables para el comitente, pacte el negocio de realizaciédn
de la comisidén, comprando o vendiendo la cosa encomendada por

el.

El contrato de comisidén genera obligaciones y derechos

fundamentales para ambas partes.

4.5. OBLIGACIONES PRECONTRACTUALES.

Conocemos a las obligaciones o) responsabilidades
precontractuales como aquéllas gque surgen antes del contrato
y Jque aparecen, en diversas ocasiones, aun y cuando el

contrato no llegue a formarse.

Este tipo de obligaciones o responsabilidades son casi

siempre exclusivas del comisionista aun y cuando puedan
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eventualmente corresponder al comitente, y tienen su fuente

en la Ley. A continuacién se precisan:

4.5.1. OBLIGACIONES PRECONTRACTUALES DEL COMISIONISTA.

4.5.1.1. OBLIGACION DE ACEPTAR O RECHAZAR EL ENCARGO.

El comisionista, segtn el articulo 275 del Cdédigo de
Comercio, es libre de aceptar o no la comisidén, sin embargo,
deberd manifestar su respuesta, pues, aun y cuando por regla
general en los contratos, ninguna persona tiene la obligaciédn
de contestar propuestas, vy dicho silencio no <crea una
responsabilidad para la persona a la cual se le propuso un
negocio, en el caso que nos ocupa, la ley es un poco mas
exigente, pues considerando que la persona a la que se le
propone el contrato es un profesional en la materia, se le
obliga a comunicar cuanto antes al comitente su aceptacidn o
rechazo del encargo, pudiendo ser responsable por los dafos

ocasionados por no dar dicho aviso oportunamente.

4.5.1.2. CONSERVACION DE LOS EFECTOS.

Es importante seflalar que aun y cuando el comisionista
rehtse la comisidén, éste debe de llevar a cabo todas y cada

una de las diligencias 1indispensables tendientes a 1la
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conservacién de los efectos que el comitente le haya enviado,

hasta en tanto éste uUltimo provea a un nuevo encargado.

Esto es comprensible si se toma en cuenta como se dijo,
que el comisionista es un profesional de la materia, y por 1lo
tanto, se le obliga a comunicar al comitente el rechazo, ya
que el silencio del comisionista pudiera interpretarse como

aceptacién del encargo.

Lo anterior se aplica en especifico a aquellos
comisionistas profesionales que ofrecen al publico encargarse
personalmente de las comisiones que se les confieren y que

por lo tanto, las desempefian habitualmente.

4.5.2. OBLIGACIONES PRECONTRACTUALES DEL COMITENTE.

En caso del rechazo de la comisidén por parte del
comisionista, el comitente debe y tiene la obligacién de
nombrar cuanto antes un nuevo encargado, vya que si envid
efectos y éstos no son recogidos por el nuevo comisionista,
el anterior se libera de la obligacién de conservar la
mercancia y efectos recibidos, e incluso tendrd el derecho de

vender dichas mercancias.



107

4.6. OBLIGACIONES CONTRACTUALES.

Este tipo de obligaciones o responsabilidades son las
que se producen una vez perfeccionado el contrato de comisién

mercantil.

4.6.1. DE LAS OBLIGACIONES CONTRACTUALES DEL COMISIONISTA.

4.6.1.1. EJECUCION DE LA COMISION.

El comisionista esta obligado a ejecutar la comisidn en
interés del comitente, antes del suyo propio, teniendo que
desempeniar su encargo de forma personal, puesto que estamos
ante un contrato que tiene como base la confianza entre las
partes. Ejecutando el encargo por cuantas actividades vy
servicios sean usualmente necesarios e 1indispensables para

obtenerlo.

No obstante 1lo anterior, y aunque el comisionista no
puede delegar su encargo a otra persona sin previa
autorizacidén del comitente, si puede usar dependientes bajo

su responsabilidad.

El caracter intuito personae de esta relacidn, explica

que el comisionista debe desempeflar personalmente el encargo,
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y que no le estd permitido delegarlo o sustituirse en otra
persona para ejecutarlo, a menos que el comitente lo haya
autorizado de antemano. Nuestro Cdédigo de Comercio en su
articulo 387 recoge dicho principio de 1la no delegaciédn,

salvo autorizacidén expresa.

Aqui cabe distinguir tres hipdtesis:

Primera.- Delegacidén del encargo sin estar autorizado el
comisionista. Toda delegacidén o sustitucidédn de la comisidn
tendrd caracter de ilicita y representarda una violacidén del
contrato cuya forma de ejecucidn personal viene impuesta por

la ley.

Se trata aqui de la responsabilidad derivada del hecho
de haber sustituido a otra persona en la ejecucidén del

encargo.

Segunda.—- Sustitucidén con autorizacidén del comitente quedando
a eleccidén del comisionista la persona delegada. En este
caso, el comisionista responde de las gestiones del sustituto

si éste hubiere sido notoriamente incapaz o insolvente.
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Tercera.— Delegacidén con autorizacidn del comitente, quien

ademéds designd a la persona del sustituto.

En este caso no se genera responsabilidad para el
comisionista, lo cual es 1ldégico, porque €1 no ha hecho méas
que atenerse a las instrucciones del comitente, que son ley

en el desempefio de la comisidn.

Sin embargo, si resulta evidente que la ejecucidén del
encargo podria traer perjuicio al comitente, el comisionista

puede suspender la comisiédn.

En todo caso, el comisionista que sustituya su comisidn,
ha de transferir al sustituto las instrucciones recibidas por
é¢l, a fin de ponerle en situacién de cumplir el encargo

recibido conforme fue pactado.

4.6.1.2. EJECUTAR EL ENCARGO RESPETANDO LAS INSTRUCCIONES Y
DEFENDIENDO LOS INTERESES DEL COMITENTE.

Se comprende esta obligacién pensando gque en la
realizacidén de un negocio por cuenta ajena deben acatarse vy
respetarse las instrucciones de quien, en definitiva, va a

obtener o soportar sus efectos favorables o desfavorables.
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Lo anterior trae como consecuencia que al acatar 1las
instrucciones del comitente, el comisionista deba someterse a

ciertas conductas como:

- No proceder contra disposicidén o instruccidén expresa del
comitente, siendo en caso contrario, responsable de los danos

y perjuicios que a éste se le ocasionaren;

-Las circunstancias no previstas en las instrucciones del
comitente deberdn consultarse siempre que asi lo permita la
naturaleza del negocio, pues el comisionista no esta
autorizado pera interpretar la voluntad de aquél. Si 1la
consulta no fuere posible, hard lo que le dicte la prudencia
y lo que sea méds apegado al uso del comercio, cuidando el
negocio como si fuera propio, o sea, defendiendo el interés

del comitente.

Si el comisionista respeta estas reglas quedara exento
de toda responsabilidad contractual frente a su comitente,
cualquiera que sean los efectos o las consecuencias de su
gestidén. Mas, el contenido de estas reglas podria hacer
pensar que es extraordinariamente reducida o practicamente
inexistente la discrecionalidad o el poder de decisidén del

comisionista; sin embargo, la discrecionalidad existira
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siempre, aunque puede ser de mayor o menor amplitud segun el
encargo de que se trate. Por razdén de dicha amplitud de las
instrucciones recibidas, se pueden dar estas tres clases de

comisidén:

- La comisidén imperativa: se presenta cuando el comisionista
ha recibido instrucciones completas, precisas y minuciosas
sobre las condiciones y modalidades del encargo, a las que
obligatoriamente debe sujetarse si no qgquiere incurrir en la

responsabilidad correspondiente.

Si al apartarse de las instrucciones recibidas, le
acarrea un beneficio al comitente desde luego, el
comisionista no tendrda la obligacién de indemnizar al

comitente, pues no le ha ocasionado ningun perjuicio.

Por ejemplo: en el caso de que el comitente ha fijado un
precio para la venta de una casa y el comisionista logra
venderla a una cantidad mayor, ocasiondndole asi un beneficio
al comitente, resultaria absurdo que el comitente pretendiera

obtener una indemnizacidén sobre un dafio existente.

- La comisién indicativa: se presenta cuando formulado el

encargo, se le dan instrucciones ©parciales que deben
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respetarse pero dejando la determinacidén del resto a la

discrecidén o al arbitrio del comisionista.

- La comisién facultativa: aparece cuando se formula el
encargo, pero se dejan las circunstancias y condiciones de su
ejecucidn al arbitrio del comisionista; este arbitrio no es
ilimitado, pues é1 deberd actuar conforme al uso del comercio
(criterio objetivo), cuidar del negocio como propio (criterio
subjetivo) y segun los dictados de la prudencia (mixto). En
la realidad del tréafico comercial, dificilmente podemos
encontrar tipos puros de comisiones, vya sea imperativas,
indicativas o facultativas, sino qgue mas bien imperan las

figuras mixtas o combinaciones de estas modalidades.

Para determinar si el comisionista cumplid con su deber
en un caso en concreto, debemos de considerar la clase de
comisidén y analizar las disposiciones legales que rigen esta

obligaciédn.

4.6.1.3. INFORMAR AL COMITENTE.

Nuestro propio Cédigo de Comercio estipula en su numeral
290, que el comisionista estd obligado a dar de manera

oportuna al comitente toda clase de informacidn respecto a
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los hechos o circunstancias que puedan determinar, revocar o

modificar el encargo hecho.

Lo anterior permite al comitente conocer el desarrollo
de la comisidédn y mantener vigilancia sobre la actividad del
comisionista. Asimismo, a éste Ultimo, para poder ajustarse a
las instrucciones del comitente, le conviene informarle de la

marcha del negocio.

También existen los consejos e informes que no esté
obligado el comisionista a decirle al comitente, precisamente

por la confianza que se supone existe entre los dos.

4.6.1.4. RENDICION DE CUENTAS.

Es importante seflalar que la rendicidédn de cuentas a la
que aqui se alude, es totalmente diferente a la obligacidn
que tiene el comisionista de informar al comitente sobre el
desarrollo del encargo, y esto se debe a que dicha rendicidn

de cuentas se hace una vez ejecutada la comisiédn.

Dicha responsabilidad u obligacidén se hace con relacidn
a los libros del comisionista, Jjustificando el cumplimiento

total del encargo y devolviendo en su caso el saldo de 1lo
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recibido, considerandose asi no sdélo el sobrante en efectivo
sino también en mercancias, y en caso de mora, debera de

abonar intereses.

4.6.1.5. RESPONSABILIDAD EN LA ENCOMIENDA Y LA CONSERVACION DE
LOS EFECTOS.

Este principio tiene su base en el hecho de que el
comisionista es un profesional que presta sus servicios a
cambio de una retribucidén econdmica, y por 1lo tanto debe de

responder por su desempeno en el encargo encomendado.

Atn y cuando nuestro Cddigo de Comercio no lo establece
de manera clara y precisa, este principio surte efectos
incluso antes de haberse pactado la comisidén, pues como se
dijo, si el comisionista no da aviso oportuno al comitente
del rechazo del encargo, tendrd que responder por los dafios
ocasionados en virtud de dicho silencio; asi mismo, tenemos
que al incumplir con la obligacién contraida para realizar
una comisidén sin causa Justificada, de igual manera el
comisionista deberd de hacerse responsable de los dafos vy
perjuicios ocasionados al comitente, al igual que si no
observa, o procede en contra de las disposiciones que fueron

precisadas por el comitente ©para la comisidén dada. El1
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comisionista serd responsable siempre que no actue en defensa

de los intereses del comitente, como si fueran propios.

Por ultimo, es oportuno recalcar gque nuestro Cdédigo de
Comercio impone la obligacidén al comisionista que ha rehusado
el encargo recibido, de prestar la debida diligencia en 1la
custodia y conservacién de los efectos que el comitente le
hubiere remitido hasta que éste designe un nuevo comisionista
o hasta que, sin esperar nuevas designaciones, el Jjuez o
tribunal se haya hecho cargo de los efectos a solicitud del

comisionista.

4.7. DERECHOS DEL COMISIONISTA.

4.7.1. RETRIBUCION.

El articulo 304 del Cédigo de Comercio seflala que salvo
pacto en contrario, el comisionista tiene derecho a recibir
una remuneracidén por su trabajo, y que en caso de no existir
un seflalamiento claro respecto al monto de la remuneracién,
éste se regulara de acuerdo al uso de la plaza o lugar donde

se haya realizado la comisién.
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El caréacter retribuido de la comisidén es inherente a la
naturaleza mercantil del contrato, que no podria pensarse
como una actividad gratuita cuando incluso al propio

comisionista se le considera como un comerciante.

La cuota de retribucidén podrd fijarse con arreglo a
distintos criterios, pudiéndose dar como una cantidad fija,
establecerse con base en un porcentaje sobre el precio total,
siempre y cuando se trate de una comisidén de venta, o sobre
cantidad alguna recibida si se tratara del cobro de un

crédito.

Nuestro cédigo no dice cudndo ha de hacerse exigible al
comitente la obligacidén de pagar el premio al comisionista,
sin embargo, los usos mercantiles dictan que el dltimo
deducird su parte, de las ganancias obtenidas por el negocio

ejecutado.

Aunque la estipulacidén del contrato sélo obliga al
comisionista a desplegar wuna actividad conducente a un
resultado, es evidente que el precio sélo se debe si llegando
las gestiones a buen fin, el comisionista obtiene para el

comitente el resultado perseguido.
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4.7.2. RETENCION.

Como medio de prevencidn y proteccidn para el caso de
que el comitente falte a su obligacidén de retribucidn, el
comisionista tiene el derecho de retencidén, gue no es mas que
el hecho de conservar los efectos que estén en real o virtual
posesidén de éste ultimo, a fin de que garanticen el pago de
los derechos de comisidn, anticipaciones y gastos que el
comisionista hubiere hecho, sin poder ser desposeido de los
mismos hasta en tanto le sea cubierto el pago

correspondiente.

El Cédigo de Comercio en su articulo 393 establece el

régimen del privilegio del comisionista.

Cuando se reciban las mercancias en consignacidén para
ser vendidas por el comisionista, hay que distinguir dos

momentos:

Antes de la venta: el comisionista tiene el puro derecho de
retencidén sobre las mercancias y mediante este derecho queda

garantizado el cobro de sus créditos.
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Después de la venta: ya no cabe el derecho de retencién, vy
entonces el privilegio del comisionista se traslada sobre el

precio como producto de la venta de las mercancias.

Se produce con mas frecuencia el hecho de que el
comisionista tenga que anticipar fondos, concretamente el

precio de las mercancias que tiene el encargo de comprar.

Pero si el comisionista actiia en nombre propio,
adquirird para si el dominio de las mercancias compradas, vy
no se concibe un derecho de garantia sobre las cosas propias.
Si actua a nombre del comitente, cabrd concebir el derecho de
retencidén que le permitird al comisionista negarse a la
entrega de las mercancias al comitente mientras éste no

satisfaga los créditos del comisionista.

Por el otro lado, en ambos supuestos, es imposible que
el comisionista pueda ejercitar su derecho de preferencia
sobre el precio de las mercancias, ya que en ninguin caso un

comisionista de compra estda autorizado para vender.



119

4.7.3. ENAJENACION.

Al respecto, el Cdéddigo de Comercio en su articulo 279
establece el derecho que tiene el comisionista para vender
los efectos que se 1le han consignado, por medio de dos
corredores o de dos comerciantes que certifiquen el monto,
calidad y precio de los mismos, dandose esta hipdtesis en los

casos siguientes:

“T.- Cuando el wvalor presunto de los efectos que se
hayan consignado no pueda cubrir 1los gastos que haya de

desembolsar por el transporte y recibo de ellos.

ITI.- Cuando habiéndole avisado el comisionista al
comitente qgque rehtsa la comisidén, éste, después de recibir
dicho aviso, no proceda a proveer a un nuevo encargado que

reciba los efectos que hubiere remitido.

El producto 1liquido de los efectos vendidos sera
depositado y puesto a disposicidén del comitente, en alguna
institucién bancaria, si la hubiere, o en poder de persona

que en su defecto designe la autoridad judicial.”
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4.7.4. INDEMNIZACION.

También tiene derecho el comisionista a que le sufraguen
los gastos y reparen los perjuicios que la gestidédn le haya
ocasionado, lo cual es consecuencia necesaria del hecho de
que éste actuia en interés y por cuenta del comitente, claro,

debe acreditar su importe.

4.7.5. EL DERECHO DE PREFERENCIA.

Es el de percibir el importe de su crédito de modo
preferente a los restantes acreedores del comitente con cargo
al importe de tales efectos, una vez sea 1nstada su

ejecucidn.

La garantia se extiende sobre todos los efectos que el
comisionista hubiere recibido en consignacidén del comitente,

o que de éste se hallaren a su disposicién.

4.8. OBLIGACIONES CONTRACTUALES DEL COMITENTE.

4.8.1. PROVEER FONDOS.

Este presupuesto se basa en el hecho de que el comitente
debe de proveer fondos suficientes al comisionista vy

sufragar los gastos que éste por su cuenta realice. Dicha
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obligacién del comitente se encuentra estipulada por la
propia ley, en su articulo 283 del Cdédigo de Comercio,
dédndose la posibilidad de que en aquellas comisiones en que
para su cumplimiento se requiera de provisidén de fondos, en
principio, el comisionista no se encuentra obligado a
ejecutarlas si el comitente no 1le entrega la cantidad
suficiente; también puede suspenderlas una vez empezadas por

falta de fondos.

La regla no se aplica cuando el propio comisionista se
obliga a anticipar los fondos, es decir a ponerlos por su

cuenta, y siéndole reembolsados después los mismos.

Tratédndose de esto ultimo, deben de ser Jjustificados
dichos gastos, cumplimentdndose con la posibilidad de
enajenacidén que le asiste al comisionista para vender los
efectos enviados cuando el valor no le alcance para cubrir

los gastos de transporte y recibo de los mismos.

Claro que el comisionista siempre tendrd derecho de
suspender el cumplimiento de la comisidén, pero este derecho
tiene sentido en el momento de contraer la obligacidn de pago
aplazada, vya que mads tarde la suspensién no es posible,

porque el comisionista tendria que pagar al tercero, aungue
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hubiese comunicado al comitente qgque suspende el cumplimiento

de la comisidn.

En el supuesto de que el comitente no envie los fondos
en el momento oportuno, se entenderd revocada la comisidn por
hechos concluyentes, ya que con su conducta estd demostrando

su voluntad de que la comisidén no se realice.

4.8.2. PAGAR UNA REMUNERACION.

Quizas la obligacién mas importante que tiene el
comitente es la de pagar al comisionista por el trabajo
desempefnado, ya que como es conocido el contrato de comisidn

mercantil es de cardcter oneroso.

Otra de las situaciones a las que nos enfrentamos, es el
hecho de que nuestro Cdédigo de Comercio no estipula el
momento adecuado en que debe de ser exigible el pago, pero
remontdndonos a los ©principios del campo del Derecho
mercantil podemos decir que la obligacién de pagar el premio
s6lo es exigible una vez cumplida la comisidén y partiendo de
esto podemos afadir que dicha remuneracidén al comisionista

dependera de la efectiva ejecucidn de la comisidn.
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Sin embargo, debemos también de situarnos en las
condiciones en que se pactd el encargo y en la naturaleza
misma de la comisidn, para poder determinar si existen o no
circunstancias que condicionen el pago o premio por la labor

realizada.

4.8.3. ASUMIR LAS OBLIGACIONES QUE CONTRAJO EL COMISIONISTA

EN NOMBRE PROPIO.

Esta situacién se presenta cuando el comisionista actua
en nombre propio, el comitente estd obligado a asumir las
obligaciones que contrajo el comisionista y liberarlo de las
responsabilidades contraidas en ejecucidén del contrato. EI
comitente puede no ratificar y dejar a cargo del comisionista
las obligaciones derivadas de operaciones en que éste actud
con violacidén o exceso del encargo. La asuncidédn de deudas por
parte del comitente supone la ejecucidén de todos los actos
que ello requiere, tales como endosos, cesidén de créditos vy
deudas, notificaciones 'y otras, y posibles gastos que

origine, serdn por su cuenta.
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4.9. LA COMISION DE COMPRA O DE VENTA.

El comisionista compra o vende por cuenta del comitente.
Al hacerlo, adopta una posicién de mediador en la adguisiciédn
o en la transmisidén de la propiedad de las cosas entre el
comitente y el tercero vendedor o comprador. De aqui nace el
problema de la forma en la que se producen o trasladan entre
aquellos sujetos los efectos reales inherentes a la

compraventa.

El problema fundamental es si al operar de esta manera
serd necesaria una doble transmisidén de propiedad (del
comitente al comisionista y de éste al tercero y viceversa),
o si bastard con una sola del comitente al tercero (en la

comisién de venta) o del tercero al comitente (en la compra).

La Doctrina cldsica, establece una solucidén formalista
por cuanto hace a la problematica antes mencionada, indicando
que existe la doble transmisidén de propiedad (el comisionista
la adguirird siempre para transmitirla al tercero o al

comitente).

Pero, una vez mds, en el ambito del Derecho mercantil no

satisfacen las soluciones formales, porque contradicen 1los
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intereses reales, segun los cuales, el comisionista no
adquiere para si sino para el comitente. Por ello, la
doctrina moderna entiende que se produce una unica
transmisidén del comitente al tercero y viceversa, lo cual se

explica por las siguientes razones:

a) En la comisién de venta, las mercancias pasan del
comitente al comisionista, sin que éste deba adguirir
previamente su propiedad, porque al recibirlas de ¢él en
consignacidén, el comisionista recibe un poder de disposicién
expreso gque legitima su transmisidén directa al tercero

adquirente;

b) En la comisidén de compra, aunque el comisionista
compre a su nombre, y aparentemente para si, desde que recibe
las mercancias del tercero vendedor, pueden éstas entenderse
adquiridas por el comitente, supuesto que el comisionista las
ha obtenido para su comitente y asi lo convino expresamente

con él.

4.10. LA CONTABILIDAD DEL COMISIONISTA.

Las mercancias que recibe el comisionista, el importe de

las ventas efectuadas a crédito y de contado, producto de las
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mismas, no son valores de su propiedad, son valores ajenos
que le pertenecen al comitente, no las puede considerar
dentro de sus cuentas de activo. Por esta <causa el
comisionista necesita abrir cuentas de clasificacidn
especial, denominados cuentas de orden y cuyo objeto es

registrar el movimiento de dichos valores ajenos.

Las cuentas de orden que se establecen corresponden al
grupo de valores ajenos, por tratarse de valores gue no son

propiedad del comisionista.

4.11. DE LA SITUACION FISCAL EN EL CONTRATO DE COMISION
MERCANTIL.

4.11.1. REGIMEN FISCAL DEL IMPUESTO AL VALOR AGREGADO EN LA
COMISION MERCANTIL.

La ley del Impuesto al Valor Agregado, establece que
dicho gravamen trasladado en la venta de los bienes dados en
comisidén deberd ser considerado como impuesto a pagar por el
comitente. Por su parte el comisionista <considera como
impuesto a pagar, el correspondiente a la comisidén pactada

por sus servicios con el comitente.
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La ley del Impuesto al Valor Agregado en su articulo 1°
fraccidén II, considera que estdn obligados al pago del mismo
las personas fisicas vy las morales, gue en territorio

nacional presten servicios independientes.

La ley del Impuesto al Valor Agregado en su articulo 14
fraccidén 1v, considera prestacidén de servicios
independientes; el mandato, la comisién, la mediacidén, la
agencia, la representacidn, la correduria, la consignacidn y

la distribucidn.

4.11.2. REGIMEN FISCAL DE IMPUESTO SOBRE LA RENTA PARA 1A
COMISION MERCANTIL.

La ley del Impuesto sobre la Renta, establece que los
ingresos producto de los bienes dados en comisidén se acumulan
a los ingresos totales del comitente. ©Por otra parte
establece que el comisionista acumula a sus ingresos totales
los ingresos producto de la comisidén pactada por sus

servicios con el comitente.

La ley del impuesto sobre la renta en su articulo 1°
fraccién I, establece que las personas fisicas y morales

estdn obligadas al pago del impuesto sobre la renta, respecto
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de todos sus ingresos cualquiera qgque sea la ubicacién de 1la

fuente de riqueza de donde procedan.

4.12.EL SECRETO DENTRO DEL CONTRATO DE COMISION MERCANTIL.

De manera histdérica es 1ldégico suponer que el comitente
exigiera a su comisionista el secreto de las operaciones para
poder asi eludir las prohibiciones impuestas al comerciante
extranjero y de esa manera se aprovechaban del nombre y del

crédito del comisionista.

Sin embargo, en la actualidad el secreto que debe de
guardar el comisionista no se contempla como una obligacidén
sino como un derecho, tal y como se preceptuia en el numeral
284 del Cédigo de Comercio, que dice gque cuando el
comisionista actiia en nombre ©propio, tendrd accidén vy
obligacidén directa con las personas con gquienes contrate, sin
tener que declarar cudl sea la persona del comitente, salvo

en caso de seguros.

4.13.CONFLICTO DE INTERESES: PROHIBICION DE AUTOENTRADA.

Esta restriccidén se encuentra establecida en el Cddigo
de Comercio, dentro de su numeral 299, el cual sefala que

ningin comisionista podrd comprar para si ni para cualquier
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otro, lo que se le ha dado o mandado para su venta, ni podra
efectuar venta con las cosas que se le hayan mandado a
comprar, sin tener el pleno consentimiento y de manera

expresa del comitente.

4.14.CLAUSULA STAR DEL CREDERE.

En el contrato de comisidén mercantil es conocida la
clausula star del credere, en virtud de la cual el
comisionista se compromete a responder, total o parcialmente,
del cumplimiento de las obligaciones asumidas ©por las
personas con quienes contratd, teniendo, en este caso,
derecho a cobrar una comisidén adicional por la

responsabilidad que adquiere.

La posicién del comisionista, en este supuesto, es
similar a la del fiador. No estando prohibida esta cldusula

por nuestra legislacidn, es de considerarse licita.

4.15.EXTINCION DEL CONTRATO DE COMISION MERCANTIL.

Ademéds de las ya conocidas causas de extincién de 1los
contratos (cumplimiento, llegada del plazo, mutuo

consentimiento, resoluciédn) nuestro Cdédigo de Comercio
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contiene algunos preceptos que sefialan causas especificas de

terminacién del contrato de comisidén, tales como:

a) La muerte o inhabilitacién del comisionista.

Respecto a este apartado cabe sehalar que si el
comisionista es una persona moral, la causa comprende 1los

casos de disolucidén o de quiebra.

Ademéds por muerte o 1inhabilitacidén del comitente no
termina el contrato, aun y cuando la ley sefale que pueden
revocarlo sus herederos o causahabientes, en este caso se

extinguiria por revocacidn.

b) Revocacién hecha por el comitente.

Esta situacidén no tiene limitacidén alguna, a no ser dJue
se haya pactado una comisidén irrevocable, esto se debe a que
el comitente puede en cualgquier momento (antes o después de
haber contratado el comisionista con un tercero), revocar el
contrato, surtiendo efectos frente al comisionista uUnicamente

cuando éste es enterado de la revocaciédn.

Ademds una revocacidn inesperada e 1noportuna puede

traer como consecuencia la responsabilidad del comitente a
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efecto de pagar por los dahos y perjuicios ocasionados al
comisionista, tal y como lo establece el tercer pdarrafo del
articulo 2596 del Cédigo Civil del Distrito Federal gue suple

a la ley mercantil en este supuesto.

4.16. CLASES DE COMISION.

4.16.1. COMISION REPRESENTATIVA.

Es aquélla en virtud de la cual el comisionista obra por
cuenta y a nombre del comitente, por 1lo qgue no contrae
obligaciones propias que afecten a su patrimonio, es decir,
todos los efectos de cada uno de los actos celebrados por el
comisionista con los terceros recaen directamente sobre 1la

esfera juridica del comitente.

4.16.2. COMISION DE TRANSPORTE.

Debemos de senalar que el transporte no es un contrato
diferente al de Comisidén Mercantil, tal y como se encuentra
establecido en el propio Cédigo de Comercio ya que en primer
término el numeral 296 sefiala que “el Comisionista que
hubiere de remitir efectos a otro punto deberd contratar
transporte, cumpliendo las obligaciones que se imponen al

cargador”; aqui el comisionista puede actuar por si mismo ©
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a nombre del comitente obligdndose uUnicamente a contratar el
transporte, pero no a realizarlo él mismo o alguno de sus
auxiliares. En este tipo de comisidén, el comisionista queda
sujeto a una responsabilidad mayor, respecto a los efectos
que tiene bajo su guarda y que debe de enviar a algun lugar

especifico.

4.17. CLASIFICACION DEL CONTRATO DE COMISION MERCANTIL.

a) Es mercantil:

Esto se debe a que su objeto son los actos de comercio,
como contrato tipico del Derecho mercantil y por la calidad
de comerciante gque usualmente acompafla a una o a las dos

partes.

b) Contrato formal:

La propia ley establece que deberd de hacerse por
escrito o que si se establece de forma verbal debera de
ratificarse por escrito antes de que concluya el negocio, 1lo
que hace 1ldégico el suponer que dicha ratificacidén 1o
convierte en un acto Jjuridico gque necesita una forma para

expresar la voluntad.
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Sin embargo, seria mas prudente el denominar
convalidacidén que ratificacidén, vya que la primera es un
requisito para que el acto sea valido, porque de lo contrario
traeria wuna interrogante al seflalar qué sucederia si el

contrato verbal no se ratifica.

c) Es Bilateral:

Por cuanto hace a que produce obligaciones para las dos
partes, aun y cuando dichas obligaciones no son
necesariamente reciprocas en el caso de que la comisidn se
pacte de manera expresa, sin remuneracidn para el

comisionista.

d) Oneroso:

Por su naturaleza es un contrato oneroso, pero puede
llegar a darse de forma gratuita si ambas partes asi 1o

convienen de forma expresa.

e) Es conmutativo o aleatorio:

Esto en cuanto a los términos en que el premio de la
comisién determine en cada caso. El premio puede ser cierto y

determinado al celebrarse el contrato o} derivar de



134

circunstancias que se presentardan en el desarrollo de la

ejecucidn del encargo.

f) Contrato de gestidén o de trabajo:

Esto se debe a su objeto mismo, que es realizar actos de

comercio por cuenta ajena.

g) Preparatorio:

Le corresponde dicha —categoria en wvirtud de 1las
relaciones Jjuridicas que de él1 nacen como antecedente de

futuros actos juridicos.

h) Principal:

Pues cumple con un fin propio, tiene existencia autdnoma

y no requiere de una relacidén juridica previa para existir.

i) Es intuitu personae:

Esto es en cuanto a que el comisionista es elegido por
sus cualidades personales y profesionales, y debe desempefar

el encargo por si mismo.
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Para delegar sus funciones requiere de autorizacidn
expresa por parte del comitente. Ademds de que otra
consecuencia de dicho carédcter es que el contrato termina por

muerte o inhabilitacidén del comisionista.

j) Tipico:

Nos referimos a este contrato de esta forma, en virtud
de ser un contrato reglamentado en su contenido por una ley

mercantil.



CAPITULO V
SIMILITUD Y DISTINCION ENTRE EL CONTRATO DE COMISION
MERCANTIL Y OTRAS FIGURAS DE REPRESENTACION MERCANTIL AFINES.

5.1. CARACTERISTICAS COMUNES.

5.1.1. SON CONTRATOS TIPICAMENTE MERCANTILES.

Desde el punto de vista social, cabe recordar que el
unico contrato gque se encuentra debidamente regulado por una

ley especifica es la Comisidén Mercantil.

Sin embargo, lo gque explica el término mercantilidad del
que se habla, es precisamente la actividad desarrollada en la

representacidén, ya que la propia ley establece como actos de

rz (4

comercio, .las operaciones de comisidén mercantil...”,
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4.

‘...las operaciones de mediacidén en negocios mercantiles...”,
entre otros, por lo gue dichos contratos no pueden entenderse

fuera de dicho dmbito comercial.

5.1.2. SU OBJETIVO PRIMORDIAL ES LA GESTION DE INTERESES
AJENOS.

Atn vy cuando esta caracteristica se presenta de manera
distinta en cada contrato, ya que hay que recordar qgue tanto
el comisionista, agente, distribuidor o corredor, actuan de

manera directa o indirecta por cuenta de otro.

5.1.3. LA PROFESIONALIDAD DEL REPRESENTANTE.

Esto debido a que todos o cuando menos la mayoria, son
comerciantes o empresarios mercantiles dedicados
habitualmente a gestionar intereses ajenos. Cabe sefalar que
en muchas ocasiones dichas actividades las realizan personas
morales comerciantes (sociedades mercantiles), que
independientemente del objeto social y de su estructura

juridica, ejecutan dichos actos mercantiles.
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5.1.4. POR SIMPLE NATURALEZA DICHOS CONTRATOS SON ONEROSOS.

Esto se debe a que en la mayoria de los casos, pudiendo
seflalar que asi sucede por regla general, los comisionistas,
corredores, distribuidores o agentes, buscan un beneficio o
lucro en la celebracién de dichos contratos, maxime que
desempeflan una labor producto de su profesionalizacidén en el

ambito para el cual fueron contratados.

5.1.5. SON INTUITU PERSONAE.

Pues Siempre se celebran en atencién a las
caracteristicas ©personales, profesionales y concretas de

quienes representaran los intereses ajenos en el comercio.

5.1.6. SON CONTRATOS DE TRACTO SUCESIVO.

Pues dependen de que consumen la realizacidn de cierto
acto de comercio, qgque trae aparejada la duracidén del mismo
contrato hasta en tanto no se satisfagan las exigencias para

las cuales fue contratado el representante.
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5.2. DISTINCION CON OTRAS FIGURAS DE REPRESENTACION
MERCANTIL.

La comisidédn mercantil se distingue de la mediacidn o
correduria y de la agencia, en que ni el corredor ni el
agente, estan facultados para obligar a las partes, que son
gquienes tienen que emitir el consentimiento para perfeccionar
el acto de que se trate, en tanto que el comisionista si

obliga a su comitente.

También se distingue el contrato de comisidén mercantil
con el contrato de trabajo, en que el segundo de éstos en su
caradcter de empresario celebra el acuerdo de voluntades con
sus vendedores o agentes para la realizacidén de ciertos
actos, sobre todo que éstos prestan un servicio personal
subordinado y en el caso de la comisidén mercantil, el

comisionista es un auxiliar independiente del comercio.

En la préactica, se ha abusado de las figuras como la
agencia y la comisidédn mercantil, para disfrazar contratos de
trabajo que defraudan a la ley, lo que 1llevdé al legislador
laboral a someter a las disposiciones de dicho ordenamiento a
figuras como agentes de comercio, de seguros, los vendedores,

viajantes, propagandistas o impulsores de ventas y otros
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semejantes, que deberdn ser considerados trabajadores de 1la
empresa, considerando una excepcidén, tal y como se encuentra
establecido en el articulo 285 de la Ley Federal del Trabajo

que a la letra dice:

“Articulo 285.- Los agentes de comercio, de seguros, los
vendedores, viajantes, propagandistas o impulsores de ventas
y otros semejantes, son trabajadores de la empresa O empresas
a las que presten sus servicios, cuando su actividad sea
permanente, salvo que no ejecuten personalmente el trabajo o

gue Unicamente intervengan en operaciones aisladas.”

Asi mismo la propia Suprema Corte de Justicia de 1la

Nacidén, se ha ocupado del problema y ha resuelto que:

“cuando el supuesto comisionista ejecuta no uno o varios
actos concretos de comercio, sino un gran numero de ellos y
se encarga sistemdaticamente de su celebracidén, no puede
considerarse que se trate de un comisionista sino de un
trabajador, aungue las condiciones en que preste sus
servicios no correspondan a las del contrato de trabajo
tipico de quien presta sus servicios en una oficina, fabrica
o establecimiento de cualgquier clase. (Josefina Santizo

Morales, Amparo Directo 4406/59).”
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Igualmente, establecid jurisprudencia definida por
cuanto hace al contrato de trabajo, respecto de la

dependencia del empleador, indicando lo siguiente:

“es permanente, su duracién es indefinida o por tiempo
determinado, pero independientemente del necesario para
realizar el acto materia del contrato, siendo la
caracteristica esencial de este ultimo contrato la
dependencia econdmica que existe entre la empresa y el
trabajador. De modo que si el comisionista solo puede
ocuparse de los asuntos del comitente, sin poder
practicamente ocuparse de otros, se encuentre en una sujecidn
y dependencia que dan a su contrato las caracteristicas de un
contrato de trabajo. (SJF. Apéndice de Jjurisprudencia de

1975, Quinta parte, Cuarta Sala, tesis 287, p. 270)."

Al hablar de comisidén mercantil, se acostumbra pensar en
negocios de compraventa, por ser la operacidén mads usual. Sin
embargo, nada impide que el contrato de comisidén se utilice
para la celebracidén de otro tipo de contratos, tales como

seguro, transporte, entre otros.



CONCLUSIONES

Después de haber realizado el estudio de los elementos
que integran el contrato de comisién mercantil, las
obligaciones y derechos que de cada una de las partes emanan,
asi como los medios de representacién afines llegamos a la

conclusidédn siguiente:

Primera.- Se logrdé establecer que 1los elementos due
integran 1las obligaciones y el concepto de contrato solo
varian por cuanto hace a la materia en que se desarrolla cada
una, es decir, dependiendo si son de orden civil o mercantil

segin sea el caso.

Asi mismo, la Constitucidén de los Estados Unidos
Mexicanos sefiala que en materia mercantil se aplicard en

territorio nacional, un solo cuerpo de leyes conocido como
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Cdédigo de Comercio, pudiéndose aplicar de forma supletoria
para lo no regulado en dicho cuerpo de leyes, el Cddigo Civil

Federal.

Segundo.—- Del razonamiento ldégico juridico gue emana de
la definicidén que hace el Cdéddigo de Comercio vigente, en
donde lo denomina como un mandato, a raiz del estudio
realizado en el presente trabajo se pudo establecer que
resulta inoperante dicho precepto, ya que el mandato se ocupa
para actos Jjuridicos de naturaleza civil y en situaciones
generales y no especificas, cuestidén que resulta contraria al

objeto de la comisidén mercantil, y a los efectos gque produce.

Tercero.— Se pudo apreciar del presente estudio, que el
comitente debe ser claro en las indicaciones respecto a 1los
actos encomendados al comisionista, a efecto de que éste
ultimo tome decisiones que favorezcan al comitente; méxime
que el propio Cdédigo de Comercio establece que el
comisionista puede actuar por cuenta propia o en

representacidén del comitente.



SUGERENCIAS

Primera.- En definitiva el contrato de Comisidn
Mercantil debe encontrarse debidamente conceptualizado vy
regulado a efecto de gque las partes que en él1 intervienen no

queden desprotegidas desde el punto de vista juridico.

Segunda. - Es fundamental que dicho contrato de
representacidén comercial tenga una formalidad debida, vya que
aun y cuando por cuestiones de tiempo o de economia procesal,
el comitente puede expresar verbalmente su voluntad de
otorgar un encargo y el comisionista de aceptarlo, éstos
pueden fallar por cuanto hace a externar de forma correcta
tal peticidn del encargo; o en el caso del comisionista que
pudiera alegar un mal entendimiento de las acciones

encomendadas y por lo tanto dar un resultado equivocado que
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deje insatisfecho al comitente, maxime tratdndose de aquellos
casos en los que le son encargados efectos materiales al
comisionista para su labor y recordando la responsabilidad

que tiene éste Ultimo con respecto a la actividad realizada.

En virtud del estudio del presente tema proponemos una
reforma al articulo 273 del Cdédigo de Comercio, en dgue se
establezca de forma precisa lo que representa dicho

contrato, pudiendo ser de la siguiente manera:

Articulo 273.- E1 contrato de Comisidén Mercantil es 1la
representacidén juridica que en materia de comercio otorga una
persona fisica o moral llamada comitente a otra persona
fisica denominada comisionista para gque realice a cuenta

propia uno o varios actos de comercio.

Por cuanto hace al Articulo 274 del Cdédigo de Comercio

se establece como posible reforma la siguiente:

Articulo 274.- Las facultades y encargos hechos por el
comitente al comisionista, deberdn de quedar plasmados por
escrito antes del inicio de 1la actividad por parte del
comisionista, a efecto de sefialar qué acto o actos de

comercio fueron encomendados, asi como el alcance de sus
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funciones en dichas actividades de comercio, sin ser
necesario el otorgamiento de un poder constituido en

escritura publica.
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