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RESUMEN

Se tiene teoria y evidencia del afecto positivocagiital social en el desarrollo pero no se
conocen las caracteristicas de la poblacién doedeoacentra méas y los mecanismos
informales que lo condicionan. Esta tesis buscatifiigar los determinantes que afectan la
oferta de capital social en México. La definiciarecse usa en esta tesis es “la simpatia que
una persona tiene hacia otra...las persapesofrecen capital social generan beneficios,
ventajas y trato preferencial a los demas” (Robis8iles, 1997).

El indicador de capital social consiste en tesursos ofrecidogor las personasomo
proporcion de su ingresaste indicador se relaciona tedricamente con uficege de
simpatia que representa el grado en que una pensoo@ora el bienestar de otra en su
funcion de utilidad y que la lleva a compartir nsms con los demas. Estos recursos son
ofrecidos para ayudar a parientes y personas nobnes del hogar, otorgar contribuciones
a instituciones benéficas, dar aportaciones coregrara festividades locales y contribuir
a obras de servicio publico local.

Esta tesis considera que la mayor parte de lossé®ga México tienen poco o nulo acceso
a instituciones y al mercado formal y utilizan sesursos sociales para proveerse de
servicios en un contexto de mercados ausentes erfiegpos. Para probar esta hipotesis se
usaronproxysde fallas de mercado relacionadas con microfirgnzedicina alternativa,
prestaciones sociales y subsidios y se busco analizasociacién con el capital social. Los
indicadores seleccionados para encontrar los digtantes en esta tesis fueron tomados de
las estimaciones realizadas por otros autores saboeterminantes del capital social.

Se estimaron doce modelos de la oferta de capitédlsde Vinculo y Puente para observar
las variaciones y consistencia de los resultaddssediferentes tipos de capital social. Se
construyeron paneles sintéticos con cohortes gmldacion con las ENIGHs para siete
afios, esto para analizar el comportamiento de ¢éasopas a través del tiempo. Se
estimaron modelos Tobit y presentaron problemasemi#ogeneidad. Para corregir el
problema de regresiones espureas se utilizd el doétte cointegracion de donde
finalmente se obtuvieron los coeficientes estimados

De los resultados de la tesis se desprende qustas peoxys de fallas de mercado se

asocian con la oferta de capital social cuandonsdizan los mecanismos de crédito y
ahorro, salud, prestaciones sociales en el empkabgidios también podria considerarse
gue una parte de estos mercados también estdoreddei con fenOmenos sociales
vinculados a los mecanismos tradicionales de &@sterecios o cantidades.

Las personas que ofrecen capital social en Mé&daodas mujeres, los que viven en zonas
rurales, los muy jovenes y adultos mayores, lossureduefios de su vivienda y los que
tienen mayor instruccion. Entonces donde se ideatfue existe la oferta de capital social
con estas caracteristicas se pueden dirigir resutedos programas sociales. Si los que
ofrecen capital social otorgan parte de sus resuaisotros estas personas podrian ser los
canales adecuados de los programas sociales parsfetir recursos a los demas,
potencializarlos y otorgar mayor rendimiento altggmiblico y privado para el bienestar.
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I. INTRODUCCION

La literatura ha sefialado que el capital sociatafpositivamente el desarrollo econdmico,
potencia los programas de bienestar e incrementaeméficio en sus usuarios. Pero
mientras existe teoria y evidencia sobre los efedil capital social en el crecimiento
econdmico, en la pobreza y la desigualdad apenasstgetratando de identificar los
mecanismos subyacentes que crean el capital sboi@dvia no se conocen los factores que
influyen para su formacion, especificamente parsesaen desarrollo como México.
Tampoco sabemos si el capital social es usado conm un mecanismo alternativo o
sucedaneo para resolver los problemas que enfleeipiablacion cuando el mercado o las
instituciones no ofrecen soluciones. Contar cora estormacion permitiria tener un
instrumento de politicas publicas al identificas taracteristicas de la poblacién donde se
concentra mas el capital social y los mecanismiasnrales que lo condicionan. Esta tesis
pretende dar respuesta a estas preguntas cene&lds estimacion de los determinantes
del capital social en México.

La definicion de capital social que se utiliza stagesis es “la simpatia que una persona
tiene hacia otra...las persor@se ofrecen capital social generan beneficios ajasty trato
preferencial a los demas” (Robison y Siles, 19%0).esta tesis se considera el aspecto
positivo del término, entonces las relaciones qu@reducen mediante el capital social
permiten que la informacion circule, facilitan asw@s colectivas basadas en la confianza y
generan mecanismos formales o informales paptegerse contra eventos contingentes,
asegurarse contra los riesgos o aprovechar opdaues.

En esta tesis se considera un enfoque de “micrafurdtos” debido a que es dificil pensar
en comunidades como tomadoras de decisiones. iHstgue sefiala que el capital social de
un individuo depende de sus caracteristicas pdesogale un sentimiento de simpatia que
puede producir rendimientos de mercado o fuerantiicado en las interacciones con
otros. Este enfoque contrasta con la vertiente aggtat social estructural que enfatiza
instituciones, normas y resultados agregados més lgs decisiones de actores
individuales. Esta tesis se concentra mas en la parte cogdigv&rmino. Considerar este

enfoque permite obtener un indicador de capitaliaboque se relaciona con las

caracteristicas de las personas a nivel individual.

De acuerdo a este enfoque y a la definicion coraildeel indicador de capital social
consiste en losecursosofrecidospor las personasomo proporcion de su ingreseste
indicador se relaciona tedricamente con un coefieiee simpatia que representa el grado
en que una persona incorpora el bienestar de otsa éuncion de utilidad y que la lleva a
compartir recursos con los demas. Esta tesis canasld oferta de capital social porque lo
unico que se puede controlar son los recursosaiorgpero no los recibidos.

1 . . , : -

Capital social estructural se refiere a formasadeg objetivas y externamente observables cometies,
asociaciones e instituciones, reglas y procedirgqtie las involucran, algunos ejemplos son lasesap,
las organizaciones, los grupos musicales o attitc. Grootaert y Van Bastelaer (2002b).



El indicador de capital social considerado en éstés se refiere a los recursos que se
ofrecen a otros como proporcion de su ingresodesénan a ayudar a parientes y personas
no miembros del hogar, otorgar contribuciones &tirtsones benéficas (como iglesias,
cruz roja y servicios eclesiasticos), dar aporta&socomunales para festividades locales y
contribuir a obras de servicio publico local, emi@os monetarios y no monetarios.

En paises en desarrollo como México el capitalada@s usado principalmente como un
sistema de proteccion social para manejar riesgogrtiguar choques al consumo e
ingreso y aprovechar oportunidades (Woolcock, 0®%ta tesis parte de la hipétesis que
considera que los hogares en México tienen poadaatceso a instituciones y al mercado
formal para cubrir sus necesidades y por lo taniizan sus recursos sociales para
proveerse de los servicios que no pueden obtenanemntexto de mercados ausentes o
imperfectos.

El capital social se usa en mercados imperfectopdlemas de informacién asimétrica,
por el incumplimiento de contratos, los altos cestbe transporte y transaccion,
monopolios, bienes publicos e inequidad. Las pasgune no tienen acceso a los mercados
formales utilizan sus redes para adquirir servicm#blicos y de financiamiento,
prestaciones y subsidios, entre otros. En est@eeml capital social esté relacionado con
la generacion de economias a escala en el uscsdmas productivos o satisfactores de
bienestar, con el intercambio de informacién y djatcolectivo al reducir los costos de
monitoreo y los riesgos de incumplimiento. Parabprcesta hipoétesis se utilizarproxys

de fallas de mercado, esto con el fin de observassciacion con el capital social.

Los indicadores de fallas de mercado utilizadoslaenesis se refieren a informacion
asimétrica en el mercado de crédito que limitaceeso de cierto sector de la poblacién al
sistema bancarioMicrofinanza$. El capital social se explica a través de lazesapoyo
como préstamos de familiares y amigos o ahorrogmetias, quienes participan en estos
esquemas aportan recursos a las personas con gjuemgienen un vinculo o afinidad.
Otro indicador se refiere a informacion asimétgiamonopolios en la distribucién y oferta
de los servicios de salud, cuando las personasenent acceso a clinicas u hospitales
acuden amedicina alternativa como hierbas, remedios caseros, tonicos, curandero
partera, su abastecimiento podria establecer s@an los proveedores que generalmente
son familiares o conocidos.

Otro indicador de fallas de mercado se refiere eatencia de bienes publicos como por
ejemplo la seguridad social. Esta se genera pabampleo es un fenémeno binario y el
retiro es un evento discreto en paises en desarAdlino contar cormprestaciones sociales

en el trabajo como servicios medicos, guarderiggjitos para vivienda, préstamos en
dinero, entre otros, las personas recurren a famdiy amigos para su aprovisionamiento,

2 En paises en Desarrollo el capital social que gheee es el de vinculo. Es usado como una “red de
seguridad” para enfrentar la pobreza y vulneraddid solucionar conflictos y aprovechar nuevas
oportunidades, en este tipo de paises el capitals®e manifiesta principalmente en redes soci&lepaises
Desarrollados el capital social que prevalece efegluente, es mas extenso y mas que unir tieneteqgsu
entre grupos disimiles y suele ser el que utiliagnellos que no son pobres para superarse. Enspaise
Desarrollados el capital social se manifiesta pelmente en asociaciones, clubes, grupos de \ariost
empresas, etc. Woolcock y Narayan (2000).



guienes utilizan estos servicios podrian aportaure®s a otros como consecuencia
reciproca de la ayuda de los demas. Otro indicseloefiere a los problemas de inequidad
en el funcionamiento del mercado que generan lasmad desubsidios Los mercados
proveen bienes y servicios a un precio que culsedstos pero éstos podria no ofrecer
ciertos bienes y servicios. Los subsidios represenn indicador de fallas de mercado
porque los mercados al buscar eficiencia sacrifegndad. Las personas que cuentan con
subsidios podrian percibir los beneficios de peden o contar con la ayuda de
instituciones publicas y ampliar esos niveles dafianza extendiéndola en transferencias
hacia los demas.

Los indicadores de capital social utilizados eteks fueron tomados de las estimaciones
realizadas por otros autores sobre los determisnd@keser, Laibson y Sacerdote, 2002;
Krishna y Uphoff, 1999). Estos determinantes setiglee: la relacion entre capital social y
la edad primero aumenta y después disminuye; @batapcial disminuye con la movilidad
esperada; la inversion en capital social es altaapaciones con altos retornos a las
habilidades sociales; el capital social es altoedios duefios de su vivienda; las conexiones
sociales caen significativamente con la distantsed; la gente que invierte en capital
humano también invierte en capital social; y el itehp social parece tener
complementariedades interpersonales.

Para el caso de México, y en esta tesis, se besnadirar esta informacion utilizando los
indicadores que tienen que ver con el ciclo de (ediad), la movilidad esperada (tenencia
de la vivienda), el capital humano (educacién)taehafio de la zona (rural), medios de
comunicacion (teléfono), género (mujer), tipo dapacion (cuello blanco), distancia fisica
(residencia) y costo de oportunidad (tasa de depeia econdmica y tamafio del hodar)
Los indicadores socioecondmicos y los que reprasdiallas de mercado se construyeron
con la informacién de las Encuestas Nacionalesxgee$os y Gastos de los Hogares para
México y en funcién de la disponibilidad de la imfacion estadistica.

Se estimaron doce modelos de la oferta de camtahlspara observar las variaciones y
consistencia de los resultados en los diferenpes tile capital social. Conproxysde la
oferta de capital social se consideraron cuatrizamibres de Vinculo y Puente y se refieren
a los recursos de las personas como proporciom degeeso total que se canalizan a los
siguientes fines: 1) ayuda a parientes y persooaniembros del hogar; 2) contribuciones
a instituciones benéficas, iglesias, cruz rojayvisms eclesiasticos; 3) aportaciones
comunales para festividades; 4) contribuciones paras de servicio publico local. Se
utilizaron estagproxyspara observar las variaciones en los resultaddssdendicadores
recurrentes para estimar el capital social (lasegedociales, la participacion en
organizaciones y accion colectiva). Se utilizaroombinaciones de estas variables
dependientes para observar el efecto agregado.

Se realizaron estimaciones con modelos Tobit dado lg informacion se presenta de
forma truncada. En términos econométricos los nusdele capital social presentaron
problemas de endogeneidad. La solucion es el usovat@bles instrumentales
desafortunadamente obtenerlas con la informacitauissica disponible no fue posible. La

3 . . . . .
Los nombres de los indicadores utilizados apareograréntesis.



variable instrumental es sélo un método y es 0t si los instrumentos son verosimiles.
Otra alternativa es trabajar con datos histéri@odjue asi no es posible la causalidad al
revés cuando se relacionan variables corrientesntboadores socioecondmicos pasados
de las personas. En este sentido se observasiaf@rta de capital social ha sido afectada a
lo largo del tiempo por las variables que la deteam Buscando analizar este
comportamiento a través del tiempo se construypemeles sintéticos con las ENIGHs
para siete afos, para ello se elaboraron cohoetda doblacién (considerando el afio de
nacimiento y escolaridad). Para corregir el prolaleta regresiones espureas se utilizo el
método de cointegracion de donde finalmente sevartn los coeficientes estimados para
los datos panel.

A partir de los resultados obtenidos se infiere gueforme va a aumentando la edad las
ayudas a familiares y amigos disminuyen para awsngmdsteriormente, entre mayores
dependientes econOmicos tienen las personas y nesyel tamafio del hogar canalizan
menos ayudas a los demas. Las personas con mayeacéth, las mujeres y las personas
de zonas rurales canalizan mas apoyos a familigresnigos. Las contribuciones a
organizaciones benéficas disminuyen con la edad pasteriormente aumentar. Las
personas que habitan en hogares amplios y con ep&ndientes econdmicos contribuyen
menos a instituciones benéficas. Las mujeres,desopas con mas educacion y los que son
duefios de su vivienda canalizan mas recursos itugishes benéficas. Las personas en
zonas rurales aportan menos recursos a estasudimtés. Las aportaciones para
festividades locales y obras de servicio publicoalodisminuyen con la edad para
posteriormente aumentar. Las personas que habiamogares amplios y con mas
dependientes econdmicos aportan menos para fegtesdy obras locales. Las mujeres, los
gue habitan en zonas rurales, las personas corr redyoacion y los que son duefios de su
vivienda aportan mas recursos para fiestas y dbcakes. Las personas que trabajan dentro
del pais y los que trabajan en oficina aportan meacursos para fiestas y obras locales.

De las estimaciones con lgsoxysde fallas de mercado se infiere que si las pessona
utilizan servicios de salud alternativos, particigsm esquemas informales de microfinanzas
y cuentan con subsidios del programa Oportunidgd@®campo ayudan mas a familiares
y amigos. Si las personas utilizan servicios dadsalternativos, participan en esquemas
informales de microfinanzas, cuentan con subsige® no cuentan con prestaciones
sociales en el trabajo contribuyen mas con instings benéficas (como iglesias, cruz roja
y servicios eclesiasticos). Si las personas cuentan servicios de salud alternativos,
reciben subsidios y participan en esquemas infasndle microfinanzas aportan mas
recursos para festividades locales y obras decserpiiblico local. Bajo el método de
cointegracion se muestra una asociacion entreil@es de estos indicadores y el capital
social, sin embargo la causalidad entre estashlasigenera precauciones sobre su uso
como determinantes del capital social aun cuandeenna clara correlacion entre ellas.

Una informacion relevante que se desprende de estalados es que si esfaexysde
fallas de mercado se asocian con la oferta de atapiicial cuando se analizan los
mecanismos de crédito y ahorro, salud, prestacisnemles en el empleo y subsidios
también podria considerarse que una parte impertdatestos mercados también esta
relacionada con fendmenos sociales vinculados anxsanismos tradicionales de ajustes
en precios o cantidades.
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El analisis de los determinantes del capital sgoébh México nos permite conocer las
fuentes de apoyo que la poblacién ha tenido queepree a través de sus redes porque el
mercado o las instituciones no han podido satisféa® demandas de sectores de la
poblacion sin servicios médicos formales, sistem@scrédito y ahorro bancarios, sin
prestaciones formales y que reciben subsidios qmirigmas de pobreza e inequidad. Estos
mecanismos de apoyo pueden aprovecharse paraaricabtos sectores de la poblacion a
espacios institucionales formales donde ellos paae importante de su desarrollo local.

La literatura sefiala que el capital social conyrédh@a resolver problemas o aprovechar
oportunidades, resalta sus beneficios en prograsoasles porque permite que las
personas participen en el disefio y ejecucion depsogectos. Esto ayuda no sélo a
producir proyectos mas apropiados sino que confelauque estén mejor enfocados para
beneficiar a aquellos con mayores necesidades yalard995) porque al incluir a los
involucrados desde el comienzo ayuda a crear mdfsanaa y lealtad hacia los mismos
proyectos (Uphoff, 1992). Las personas y comunigsl@ad@ capital social que participan en
el desarrollo de sus proyectos contribuyen a Iatifieacion de sus demandas locales, a la
implementacion de obras comunitarias ya sea camges monetarios, fisicos o con mano
de obra y son parte del monitoreo, supervision,temmiento, evaluacion y seguimiento
de las obras de desarrollo local.

El andlisis de los determinantes del capital squaaa México nos permite conocer la zona
y caracteristicas de la poblacién donde un pesartide de gasto publico o privado tendria
un mayor rendimiento por la participacion e inveéumiento de la poblacion en su
desarrollo. Entonces donde se identificO que exssteferta de capital social se pueden
dirigir recursos de los programas de desarrolloako8i las personas que ofrecen capital
social otorgan parte de sus recursos a otros gstasnas podrian ser los canales adecuados
de los programas sociales para transferir reclasdos demas, potencializarlos y otorgar
mayor rendimiento al gasto publico y privado pdrienestar.

La tesis se desarrolla en diez secciones, en Iamepai se plantea el problema de
investigacion, en la segunda se establece el ntarczeptual del capital social, se citan las
diferentes definiciones y sus ventajas y desventagaa finalmente elegir la definicion que
se utilizara en la tesis. En la tercera seccidtesarrolla un modelo tedrico que sustenta la
forma funcional de los estimadores del capital ao&n la cuarta seccion se sitlan los
supuestos que se encuentran detras de la seledeidndicador de capital social y se
explica la construccion del indicador que se w@titiz En la quinta seccion se describen los
indicadores que marca la literatura como deternd@sadel capital social y sus formas
funcionales, lo cual establece las bases paraédacs@n de los indicadores que se eligen
como determinantes en esta tesis. En la sextadsese describe la metodologia y la
construccién de indicadores y bases de datos queile@ran en la estimacion. En la
octava seccion se describen los resultados destamagiones. En la novena seccion se
muestran los beneficios del capital social en shdello econémico y en las dos ultimas
secciones se interpretan los resultados y se oekati con las posibles propuestas de
politicas publicas.
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[I.PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

La literatura ha sefialado que la existencia detalapocial potencia el desarrollo de
programas de bienestar e incrementa el beneficisusnusuarios (Isham, Narayan y
Pritchett, 1995; Narayan y Pritchett, 1997; Grod{a#999; Grootaert y Narayan, 2000;
Grootaert y Bastelaer 2002).

Por ejemplo un gran namero de investigaciones mauéss$ resultados del uso del capital
social en comunidades pobres a través de la acoiéntiva, el uso de redes, la confianza,
la reciprocidad y la solidaridad. La investigac&mpirica sobre los efectos que presenta el
capital social sefiala que en paises en desarrmatio dviéxico el capital social es usado
principalmente como un sistema de proteccion s@eied manejar riesgos, amortiguar los
choques de consumo e ingreso y aprovechar opoaesd (Woolcock, 1999). Dicha
literatura sefiala que el capital social en los hexygpobres se explica en parte por la
necesidad que tienen las personas en pobreza darm@uciones institucionales en un
contexto de mercados ausentes o imperfectos (Moydi95 y 1995; Townsend, 1995;
Besley, 1995).

En cambio en paises desarrollados el capital sesiglercibido principalmente en grupos,
clubes, asociaciones, organizaciones 0 empresas Us® se explica principalmente en
acciones altruistas, de cooperacion (Abreu, 19@8gfRberg y Masking, 1986; Krepisal.,
1982), para reducir problemas de oportunismo (Gi893), disminuir costos y facilitar la
inversion u otras transacciones financieras (Arrd@72) e incrementar la productividad
con retornos esperados en el mercado (Nan Lin,)2001

Pero mientras existe teoria y evidencia sobre fiest@s del capital social apenas se esta
tratando de identificar los mecanismos subyacemqescrean el capital social. Todavia no
se conocen los factores que influyen para su fadnaespecificamente para paises en
desarrollo como México. No sabemos por ejemplo, gderde se concentra mas, en las
mujeres o0 en los hombres, en las zonas ruraledasezonas urbanas, en las personas que
poseen vivienda o no, en los que tienen mas ediaglque tienen menos, en los que tienen
mas instruccion o los que tienen menos, en logrgbajan en oficina o los que no trabajan
en oficina, en los que tienen muchos dependiem@soenicos o en los que no los tienen,
en los que trabajan en México o fuera de Méxianypet

Tampoco sabemos si el capital social es usado conm un mecanismo alternativo o
sucedaneo para resolver los problemas que enftanpoblacion para abastecerse de
insumos, servicios o cubrir necesidades o emergencuando el mercado o las
instituciones no ofrecen soluciones. No sabemosepmplo, ¢si las personas que usan
servicios alternativos de salud, de crédito, quentan con subsidios 0 que no cuentan con
prestaciones laborales ofrecen mas o menos capital?. En este sentido invertir mas o
menos en capital social depende de si las persaiiaan o no los servicios alternativos a
los que ofrece el mercado formal.

El primer acercamiento hacia los mecanismos quancoapital social se encuentra en
Putnam (2000) quien explica las posibles causda desminucion de capital social en los
Estados Unidos. Otro estudio en la literatura ecoc® presenta evidencia acerca de los
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determinantes del capital social a nivel individealpaises como Estados Unidos (Glaeser,
Laibson y Sacerdote, 2002). Para paises en ddeagel presenta evidencia de los
determinantes del capital social a nivel de losaheg en Rajathan, India (Krishna y
Uphoff, 1999) y en Dhaka, Bangladesh (Pargal, H@jlygan, 1999). Sin embargo, hasta
el momento no se cuenta con informacion que presewidencia para México de las
caracteristicas de la poblacion en donde se calcerds este activo y si realmente esta
asociado a mecanismos de seguridad social dormtsblacion utiliza al capital social para
abastecerse de servicios y bienes porque el meroadis instituciones no se los
proporcionan.

Una explicacion a esta falta de informacion raginaque parte del debate sobre capital
social se concentra principalmente en analizar #st@ino como un atributo a nivel
agregado, del pais, de la comunidad y pocas vecks dndividuos. En economia es dificil
pensar en comunidades que toman decisiones de fooleativa, y por lo tanto este
acercamiento al concepto de forma agregada simve dxarrera al desarrollo de un marco
tedrico para modelar los factores que explicammpital social.

Contar con informacion sobre las interrogantes tpdas nos permitiria tener un
instrumento de politicas publicas al identificas taracteristicas de la poblacion donde se
concentra mas el capital social y los mecanismiosnrales que lo condicionan. Esta tesis
pretende dar respuesta a estas preguntas cenedpdéisisamente en la estimacion de los
determinantes del capital social en México.
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Il. MARCO CONCEPTUAL DEL CAPITAL SOCIAL

En esta seccidn se busca situar el analisis déiatapcial en el contexto del desarrollo
economico. Se busca seleccionar la definicion guetifizara, fundamentarla y justificarla
considerando las diferentes formas que existen efmid el término y las diferentes

nociones de concebir al capital social como capitaiomo una forma de inversion.

Adicionalmente se busca crear el marco conceptealeterencia para la medicion del
capital social, en este sentido se busca justificamdamentar la seleccidén del indicador
gue se considerara en las estimaciones del capitall.

1. El capital social en el desarrollo

En esta seccion se busca enmarcar el uso del ¢onpam paises en desarrollo como
México. El objetivo radica en situar el andlisisl dapital social en el contexto del
desarrollo econémico.

El capital social -que se refiere a las normas desesociales que permiten la accion
colectiva (Banco Mundial, 2000)- ha tomado impoctaren temas del desarrollo porque
permite un mayor poder de accion de las comunidaalesresolver sus problemas y mayor
eficacia de los programas publicos por la partaiipa de los beneficiarios en la busqueda
de su mejor nivel de vida.

También ha sido considerado como una herramieméadieminuir la pobreza porque es un
activo al que los hogares pobres tienen mayor aquess es mas dificil que estos hogares
acumulen otras formas de capital. Una caractaxigtie prevalece en los hogares pobres es
la falta de conexiones con la economia formaluidd el acceso a los recursos materiales
y medios para afectar su bienestar como los sistateasalud. El capital social de los
hogares pobres se deriva de la familia, de losnescy personas con las que comparten
objetivos comunes y puede servir como una red giersiad social.

Esta tesis parte de la hipotesis que considerdogugogares en paises en desarrollo como
México tienen poco o nulo acceso a institucioneal onercado formal para cubrir sus
necesidades y por lo tanto invierten en sus resiwgsoiales para proveerse de los servicios
gue no pueden obtener en un contexto de mercadestas o imperfectos. A continuacion
se describen algunos elementos que explican loamismgos a través de los cuales el
capital social contribuye al acceso a serviciosafaetan el bienestar de las personas.

La participacion de las personas pobres en esmrsisde redes aumenta la disponibilidad
de informacion, disminuye costos y facilita susnsacciones. Por ejemplo, si la

informacion estd relacionada con precios de coseadhaicacion de nuevos mercados,
fuentes de crédito agricola o tratamiento pararerddades de ganado el uso del capital
social puede aumentar los retornos de la agrieuifuel intercambio (Fafchamps y Minten

1999).

La falta de acceso al crédito de los pobres akmigtbancario es en parte reflejo de
problemas de informacion por el riesgo que reptaselos solicitantes, la forma en la que
usan el crédito y la veracidad sobre su capaciéacphago. A través del capital social se
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han desarrollado algunos acuerdos informales ep&esonas para disminuir estos
problemas de imperfeccion en la informacién, estmsgerdos incluyen créditos rotativos y
asociaciones de ahorros y microfinanzas.

Por otro lado, las actitudes de confianza mutuenpen llevar a cabo decisiones colectivas.
Dado que los derechos de propiedad casi siemprangoerfectos, la confianza en las

decisiones colectivas contribuye a manejar recucsmsunes. Por ejemplo, Krishna y

Uphoff (1999) describen como un grupo de granjensRajasthan India realizan un

consenso sobre el uso del agua en sus tierrasaredollcon ello un mayor acceso al agua
para irrigacion, para consumo humano y serviciostad@os y un uso mas productivo de

sus tierras.

Finalmente las redes y actitudes de confianza esdakcomportamiento oportunista de las
personas en un grupo, por ejemplo la presion sgcell miedo a la exclusién pueden

inducir a individuos oportunistas a cambiar su cortgmiento en beneficio de un grupo,

tal es el caso de granjeros en la India que utilizasus redes para ejercer presion y
prevenir problemas que pudieran surgir en la idiiya del agua a sus tierras. Otros
ejemplos relacionados con el uso del capital ssoallos siguientes:

Algunas comunidades en Indonesia y Java constraygranantuvieron

sistemas de distribucion de agua que requirieron aidaboracion y

coordinacion, mientras que otras comunidades sélentan con pozos de
agua(Grootaert y Bastelaer, 2002)

Algunas vecindades de Dhaka Bangladeshestdn organizadas para la
recoleccion de basura local mientras que otras adam basura en las
calles(Grootaert y Bastelaer, 2002)

En algunas comunidades de Tanzania los residentestan con mejores
niveles de ingreso debido a que realizan actividadelectivas para
mejorar su nivel de vidéGrootaert y Bastelaer, 2002)

Algunos hogares en Rusia cuentan con redes infesnadra tener acceso a
servicios de salud, vivienda y educacion (Richande}.

Las escuelas son mas efectivas cuando los padresudadanos se
involucran en sus actividades. Los maestros es@s comprometidos, los
estudiantes alcanzan mejores resultados en los exd@sny se usan mejor
las instalaciones@oleman y Hoffer 1987; Braatz y Putnam, 1996; Fsanc
et al 1998).

Los médicos y enfermeras se presentan a trabajas gumplir sus
obligaciones con mas asiduidad en aquellos lugal@sde sus actos son
apoyados y supervisados por grupos de ciudadébeesze y Sen, 1995).

Un creciente niamero de investigaciones muestranefestos del capital social en el
desarrollo econémico. Putnam (1993) por ejemploeiné una fuerte correlacion entre
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medidas de asociativismo civico y la calidad ddbigmo entre diferentes regiones en
Italia. Knack y Keefer (1997) encontr6 que el imeemto en la confianza aumenta el
crecimiento econdémico. LaPorg al. (1997) encontraron que el aumento en la confianza
aumenta la eficiencia judicial y reduce la corrdpcen el gobierno. Goldin y Katz (1999)
encontraron que el capital social facilita el autoemn la escolaridad media.

La investigacion empirica sobre los efectos queqma el capital social tiene una base
tedrica en la economia. Los economistas entientigrapel que interacciones sociales
repetidas tienen en resolver el problema del goyrdeducir el oportunismo (Greif, 1993).
La literatura sobre juegos repetidos explica comodoperacion es mas facil cuando los
individuos esperan que la gente interactie entekdude forma mas frecuente (Abreu,
1998; Fudenberg y Masking, 1986; Kregisal, 1982). Las conexiones sociales pueden ser
sustitutos a la falta de estructuras legales (poalt® costo o porque no existen) para
facilitar la inversion u otras transacciones firiaras (Arrow, 1972).

2. Definicion del capital social

En esta seccion se busca enmarcar el conceptdasgfiacomo se ha definido el capital
social y cual es el factor comun en las diferemteBniciones. Se busca seleccionar la
definicion a utilizar dentro de las diferentes woes y formas de concebir el término.
También se busca fundamentar la definicion vy justifa.

Recientemente se ha encontrado una extension eggionde capital que va mas alla de su
significado original como herramientas y maquinaadas en la produccion, pero es
consistente con su significado mas general comaonsumo que produce un flujo de
servicios sobre un periodo de tiempo. Esta extans& denomina “capital social” que
como el capital fisico y humano tiene un efectoitpasen el proceso productivo y que
involucra las relaciones humanas.

El analisis del concepto de capital social esikgatente reciente, el concepto en su forma
actual puede ser ubicado en la primera mitad d& &0 y sus aplicaciones en los Gltimos
20 afos. La falta de un acuerdo sobre la definidi€éincapital social, combinado con sus
enfoques multidisciplinarios han permitido defigircapital social de forma mas amplia
como las instituciones, relaciones, actitudes gresl que dirigen las interacciones entre las
personas y que contribuyen al desarrollo economamrcial (Grootaert y Thierry 2002b)

La teoria del capital humano provee una analogfieESta teoria desarrollada unos 40 afos
antes sefiala que el capital humano contenido emdidgduos incrementa su habilidad
para obtener ingresos a traves de su ciclo de hadaproxysgeneralmente conocidas como
indicadores de capital humano son afios de escathayiciios de experiencia en el trabajo,
éstas son medidas de insumos que capturan lasodoasf mas importantes en que el
capital humano es adquirido. 40 afios después alrdés del modelo de capital humano
continua teniendo algunos cuestionamientos pei restimpide el uso de los resultados
empiricos para el desarrollo e implementacion diiqges educativas. El modelo de capital
social tal vez se encuentra en la misma etapa terapjue la teoria del capital humano
tuvo hace 30 o 40 afios antes. La densidad de pmtk&a ser el indicador de insumos
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analogo en la teoria del capital social porqueiezgude cierta acumulacion para gozar de
sus beneficios.

Las diferentes nociones de capital social tomarcuenta las asociaciones verticales y
horizontales entre personas, el comportamient@ eptrdentro de las organizaciones y los
aspectos positivos y negativos del concepto. Aigoation en la tabla 1 se citan algunas
de las definiciones mas recurrentes y van desde fsndadores hasta las mas
frecuentemente utilizadas en analisis empiricos gatimacion del capital social.

Tabla 1
Definiciones de capital social desde las bases
Autor Definicién de capital social

Loury (1977) El conjunto de recursos Utiles pardedarrollo cognitivo o social de un nifig o
persona joven.

Pierre Bordieu (1985) El conjunto de recursos @pailidades a disposicién de los integrantes de un
red durable de relaciones mas o menos institudraus.

Granovetter (1985) Los actores econdmicos no sdividuos aislados sino que forman parte|de
relaciones, redes y estructuras sociales que d@adas para obtener objetivos
comunes.

James Coleman (1990) Los recursos de una estrigdai@ que constituyen un activo para las personas
y facilitan ciertas acciones comunes de quienefooman esa estructura.

North (1990) Las instituciones son conjuntos denrax y valores que facilitan el
establecimiento de relaciones de confianza ensradtores.

Robert Putnam (1993) Aspectos de las organizacieaeiles, tales como las redes, las normas|y la
confianza que facilitan la accion y la cooperagéama el beneficio mutuo.

Portes (1995) La capacidad de las personas pagir dius recursos escasos a través de su
capacidad para pertenecer a redes 6 estructuiagesanas amplias.

Fukuyama (1997) La informacién, la confianza y teemas de reciprocidad inherentes en|las
redes sociales de las personas.

Woolcock (1998) Las redes personales de un indivigu sus afiliaciones institucionales,
similitudes sociales y actividades compartidasefecto sobre el bienestar.

Richard Rose (1999) Redes sociales y organizaciomemles e informales usadas por los individuos
y hogares para producir bienes y servicios pangarepio consumo, intercambio
0 venta.

Narayan y Pritchett Conexiones horizontales y lazos de confianza ctéor egregado que puede ser

(1999) acumulado y que contribuye a obtener un mayor stge mejores resultados
productivos.

Lin (1999) El "acervo" creado cuando una organimaccontribuye para desarrollar la
habilidad de trabajar con otros con el fin de preenda ganancia productiva
mutua.

Lechner (2000) Relaciones informales de confianzagperacion (familia, vecinos, colegag);
asociatividad formal en organizaciones de diveigo ¥ marco institucional
normativo y de valores de una sociedad.

Dasgupta (2000) Asociaciones horizontales entrsop@s que incluyen redes y normas que
aumentan la productividad al reducir los costokfgdilitar la coordinacién y g
cooperacion permiten desarrollar proyectos quearies bienestar.

Kenneth J. Arrow (2000) Las redes sociales son construidas por razoneuliés a su valor econémicg y
mucha de la recompensa de las interacciones so@almtrinseca, de hecho |es
lo que les otorga el valor para permanecer en.ellas

Robert M. Solow (2000)| La confianza, estar dispuggener la capacidad para cooperar y coordinarse.
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Burt (2000) 1 El capital social se refiere a losursos como la informacion, ideas y apoyo gque
las personas pueden procurarse a través de lasorgla que mantienen con
otras personas. Estos recursos forman parte deinveesion pasada en las
relaciones con otras personas.

Un factor comun en las definiciones citadas radinala forma de establecer vinculos
formales e informales que incorporan a otros emiehestar de los individuos y que
producen acciones conjuntas o colectivas de bémeimuin con efectos en la produccion
0 en el bienestar.

Aun cuando ha habido intentos por clasificar lafindgones existen sélo pocas que
relacionan el concepto desde su fuente hasta stofaiidad. Flores y Rello (2003)
ordenan las definiciones y autores de acuerdo d&doficios que producen, para ello
consideran tres dimensiones:

a) fuentes e infraestructura que originan el capitalad, es decir, lo que hace posible
su nacimiento y consolidacion: las normas, las geslgciales, la cultura y las
instituciones;

b) acciones individuales y colectivas que esta infraetira hace posible; y

C) consecuencias y resultados que se derivan de esamnes, que pueden ser
positivas (un incremento de los beneficios, el defla, la democracia y una mayor
igualdad social) o negativas (la exclusion, la etqdion y el aumento de la
desigualdad).

La Multidimensionalidad del concepto

El concepto tiene un enfoque multidimensional, aeaplicado en diferentes areas del
conocimiento lo que ha dificultado obtener un cosseen su definicion y crear una sola
forma de definir al capital social. Siguiendo Igit@a de la funcionalidad del concepto a
continuacion en la tabla 2 se describen algunasaerde percibir el capital social a partir
de estudios realizados por los diferentes autotadas.

Tabla 2
Aplicacion del concepto de Capital Social en diferges estudios y
areas del conocimiento

Contribucion

Disciplina o area del

Autor e
conocimiento

Desarroll6 ideas sobre el funcionamiento de lasciehes en sistemas de intercambio
Ben-Porath (1980) Antropologia Ilamadas “Conexién-F". _ I__a’ “Conexion-F" esta corrlp_aego’r relaciones’ entre familigs,

amigos, y empresas. Utiliz6 recursos de antropalagpciologia y economia, mostré cémo
estas formas de organizacién social afectan ecaebio econémico.
Examind la organizacion de la actividad econémitdiéerentes formas institucionales, como
Williamson (1981) | Sociologia empresas y mercados. Para él, el propésito dgémi@acion consintié en minimizar costos|de
transaccion
Mostré cémo se desarrollan las relaciones entredogdores de bolsa y como éstas impagtan

Baker (1983 Finanzas = :
( ) la actividad comercial en el mercado de valore€hieago.
. Critic6 la nueva economia institucional, sefial6 ési es excesivamente funcionalista depido
Granovetter (1985) | Economia - . ; al, senalo gsta es ext .
a que explica la existencia de una institucion éowvoa Unicamente por las funciones que

! Burt, R.S. (2000), The network structure of socigpital. In Robert I. Sutton & Barry M. Straw (eds
Research in Organizational Behavjaol. 22: 345-423, Greenwich, CT: JAI Press.

2 Flores, Margarita y Fernando Rello (2003), “Calpsiocial: virtudes y limitaciones”, en Atria et €2003:
203-228)
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desempefia en el sistema econdémico. Argument6 gate exn fracaso en ésta porque

reconoce la importancia de las relaciones perssiydes redes en la generacion de confianza,

de expectativas y creacion y ejecucion de nornmagué él llamé la “incorporacion de |
relaciones sociales en las transacciones econdimiasocion “incorporaciéon” fue un inten
por introducir las relaciones sociales y la orgacign social en el andlisis del siste
econémico.

Loury (1987)

Psicologia

Identificé los recursos sociales utilizados enesatrollo de capital humano. Para él el ca|
social son los recursos inherentes a las relacitametliares y a la organizacion social de
comunidad y son utilizados para el desarrollo dogiacognoscitivo de los nifios
adolescentes. Estos recursos difieren de persqgreasana y pueden constituir una ven
importante para los nifios y adolescentes en elmdisade su capital humano.

bital
la

(o}

aja

Lin (1988)

Economia (Movilidad
Laboral)

Mostr6 como las personas utilizan los recursosatexipara llevar a cabo sus me
particularmente en el ambito ocupacional. Sefialé @s personas actllan con intere
definidos y utilizan sus relaciones sociales pagrar movilidad laboral mas alla de
posicién estructural.

tas
Ses
ISu

Coleman (1988)

Sociologia

Sefialé que las relaciones sociales entre los thadg constituyen capital social, éste es cre
cuandc las relaciones se dirigen a facilitar la acciérectiva

ado

Warren (1995)

Ciencia politica

Enfatizé los aspectos de movilizacién del capivaia a través de las instituciones religiosd
los vinculos raciales.

Sy

Verba, Schlozman,

Ciencia politica

Observaron las caracteristicas que separan ast@sivin Estados Unidos de ciudadanos m|
activos. Encontraron un alto grado de actividaa pembién desigualdades en la participa
civica de diferentes razas y clases. Para ellcsideraron la brecha de participacion de r3

entre los Afro americanos y Latinos, por un ladoAnglo-Sajones, por otro. Midieron las

enos
ion
zas

aron
ion

Brady (1995) diferencias de clase a través del ingreso faméiducacion y habilidades laborales. Sefial
que el incremento de las contribuciones de los éSgljones es una forma de participag
gue genera desigualdad en la participacién deddsamericanos.

Relacion6 el papel de la confianza con el desarediondmico. Argumentd que una ma

Fukuyama (1995) Sociologia confianza en las sociedades tiende a desarrollgomepital social, y por lo tanto, may

desarrollo econémico, particularmente en la trafisica una economia post-industr
Concibié al capital social comd instrumento que une las estructuras centrifughmércadc

or
or
al.

Putnam (1995)

Ciencia politica

Analiz6 las conexiones sociales y los compromidegas que influyen en la vida puablical
en las perspectivas privadas en Norteamérica. Bldstevidencia cuantitativa del consta|
declive del capital social atribuyéndolo a la maparticipacion de la mujer en la fuer
laboral, a la movilidad social 6 desplazamientoldgér de residencia, a las transformaciq
demograficas (menos matrimonios o mas divorcias)lay transformacion tecnolégica. Sefy
gue el crecimiento de nuevas organizaciones, tale® organizaciones no lucrativas y gru
de apoyo, no compensa otros indicadores cuantifatide declive, ni sustituys
cualitativamente los tipos de conexiones civicagdstadas. Mencion6 que la disminucion
voluntariado en Estados Unidos esta relacionadalaconenor participacion politica, con
disminucion en el nivel educativo, con el elevadwcpntaje de criminalidad y con
disminucion de la seguridad laboral debido a lailidad laboral. Sefial6 que estos camh
indican una disminucién en el capital social o@&ndlidad de las relaciones.

y
nte

za
nes
ald
DOS
n
del
la
la
ios

Robison, Schmid y

Sefialaron la importancia de la interdependenciee éntlividuos y grupos sociales, la ¢
puede alterar los términos de intercambio entrepague individuos. Identificaron Ig

al
S
de

a%réséc))r(lg%), Economia difergntes conexiqnes que exi_sten en la estrusocl y que gontribuyen a la obtenciéon
) trabajo, retener clientes y propionar ayuda personal o financiera en una c

Menciond, difiriendo del planteamiento de Putname @n lugar de una caida en el ca

Clark (1996) Ciencia politica social de los norteamericanos, estos estan expednsambios en sus compromisos civicg

comunitarios.

ital
Sy

Evans y Fox (1996)

Ciencia politica
(participacion
gubernamental)

Enfatizaron la necesidad de generar una sinergie ehestado y la sociedad. El gobie
activo y la movilizacion de la comunidad puederoradrse entre si y desarrollar fortalez
Esta sinergia es mas facilmente fomentada en smigsdcaracterizadas por estructy
sociales igualitarias y robustas, sin embargo, gstauede llevar a cabo en las mas adve
circunstancias, tales como las que prevalecenisagdel tercer mundo.

no
as.
ras
rsas

Burt (1997)

Administracion

Sefialé que los retornos a la educacion y expededependen de la localizacion de
persona en la estructura de un mercado o jerar@éfni6 al capital social como Ig
oportunidades de coordinacion entre la gente, ledes determinan las redes y conta
administrativos con y hacia la empresa. Asi, lomiaibtradores con alto capital soc|
obtienen mayores retornos a su capital humano gnselentran en una posicion que
permite identificar y desarrollar mas oportunidadie secompensa.

ina
S
tos
al
les

Grootaert (1999)

Economia

Sefiala que el ingreso y los niveles de riguezasipérsonas podrian ser dependientes d
términos de intercambio a los que las personascart®ian sus recursos Los términos|
intercambio pueden ser definidos como el acuertte @gentes econdémicos que determing

e los
de
nla

cantidad, calidad, riesgo, precio, informacion,teaitlo, tiempos y ubicacion de los recur,

50S

intercambiados. Dado que amigos y familia interdamien condiciones preferenciales que
como lo hacen con extrafios, las relaciones paiaélain en los términos de intercambio y asi

afectar la distribucion de recursos entre indiviluo
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Adicionalmente al enfoque multidimensional la difibn distingue dos ejes: estructural y
cognitivo (Grootaert y Van Bastelaer, 2002b) repnésdos en el diagrama 1. El capital
social estructural se refiere a formas socialestoajs y externamente observables como
las redes, asociaciones e instituciones, reglasgedimientos que las involucran, algunos
ejemplos son los grupos musicales o atléticos, tésnpiara el uso del agua y asociaciones
de vecinos. El capital social cognitivo comprentienentos mas subjetivos e intangibles
como actitudes, normas de comportamiento, valaegartidos, reciprocidad y confianza.
Aunque se refuerzan mutuamente un eje puede exastirel otro, por ejemplo
organizaciones dirigidas por una estructura de eyobi representan capital social
estructural en donde el elemento cognitivo no es&sente. De forma similar algunas
relaciones establecidas por medio de la confiaresigien sin ser formalizadas en
organizaciones.

Diagrama 1
Formas del capital social

Macro
Instituciones del Gobierno, ejercicio del
Estado, leyes poder, autoridad
Estructural Cognitivo
Mesc
Instituciones locales, Confianza, normas
redes locales, redes.
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Fuente: Grootaert, Christiaan y Thierry van Bastelads. 2002b. Understanding and
Measuring Social Capital: A Multidisciplinary Todbr Practitioners. Washington
D.C.: World Bank, p 4.

Una segunda distincidon de los ejes esta basadasealsances o en la amplitud de sus
unidades de observacion. El capital social puedelsgervado al nivel micro en la forma
de redes horizontales entre individuos y las norynaalores que dan forma a estas redes.
Otro nivel de observacion es el nivel meso, quetucaplas relaciones horizontales y
verticales entre grupos, en otras palabras esvehaue sitla a los individuos y la sociedad
como un todo, algunos ejemplos de este nivel ssrgftapos regionales de asociaciones
locales. Al nivel macro el capital social es obaéeven la forma del ambiente institucional
y politico que sirve como teldn de fondo para avatad econdmica y social y la calidad
de los acuerdos del gobierno, algunos ejemplosstke rével son instituciones como el
gobierno, las reglas y acuerdos civiles y politigestos elementos, que fueron el centro de
los analisis de Olson (1982) y North (1990) enestadios sobre desarrollo y crecimiento,
ponen el concepto de capital social dentro del tmus la economia institucional ubicaron
los incentivos e instituciones (tales como lasaggel sistema judicial 6 la forma de hacer
cumplir los contratos) como un principal determieastel crecimiento econémico.

La amplitud del concepto de capital social ha sidta como una sefial de la fortaleza y
debilidad del debate conceptual. La fortaleza eadin que la inclusién de los niveles
micro, meso y macro de capital social permite lmgementariedad entre los tres niveles.
Por ejemplo cuando las instituciones nacionalesergen un ambiente en el cual las
asociaciones locales pueden desarrollarse perddana@s asociaciones locales pueden dar
sustento a las instituciones nacionales y regisngla su legitimidad y estabilidad. Por
ejemplo el estudio de Tendler (1997) sobre la deslezacion en Brasil muestra como el
buen funcionamiento del gobierno afecta el éxitolate programas locales. De forma
similar Skocpol (1995) muestra que en Estados Unibhs grupos locales se han
beneficiado por la fortaleza de las institucionesEktado. Sin embargo, una identificacion
excesivamente étnica de las asociaciones locakredmpedir politicas exitosas o incluso
generar violencia (Bates 1999, Colletta y Culle@®0

Un cierto nivel de sustitucion esta presente dogeaniveles de capital social. Por ejemplo,
algunas comunidades en paises en desarrollo sengpstnediante mecanismos de presion
social y reputacion para llevar a cabo los acueethtie individuos. Cuando el desarrollo

institucional fortalece las reglas y el sistemajasticia los acuerdos informales para
resolver conflictos empiezan a ser menos relevankas este sentido un nivel

exclusivamente micro podria ignorar los efectostpos de las leyes en la sociedad. “las
formas representativas de gobierno con una clamacésra jerarquica y un sistema de leyes
y reglas fortalecidas remplazan a la comunidadvigita el cumplimiento de los contratos

personales, sociales y de negocios” Stiglitz (2@065). Existe una debilidad al usar estas
clasificaciones del concepto en investigacion ygmmas de desarrollo radica en que
podrian ser muy amplias para establecer conclusioespecificas acerca de los
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comportamientos individuales o estructuras. Ensqtedabras, si un término capta todos los
conceptos podria finalizar captando nada.

Debido a su multidimensionalidad es dificil encantin acuerdo en la definicion de capital
social lo que dificulta seleccionar una para suioi@d. Para algunos autores forma parte
de una estructura mas amplia y para otros formate ple relaciones individuales. Para
unos autores es un recurso en si mismo para aire$ esultado de las relaciones que
predominan entre los individuos. Para algunos astet concepto se refiere a elementos
abstractos como la confianza o las normas para stno elementos que se pueden observar
como los recursos que se obtienen del uso de sasgle$ sociales. Algunas definiciones
sefalan al capital social como caracteristicasscde una persona que le permite obtener
retornos de mercado y no de mercado (Glaeser, drmilys Sacerdote, 2002) y otras
identifican al capital social como relaciones qatbklecen los individuos cuando intentan
hacer un mejor uso de sus recursos y que son vistaesmo componentes de la estructura
social sino como recursos para los individuos (@ale, 1990:300). A continuacion se
muestra una lista de las diferentes formas en g sitilizado el término de capital social:

. Resultado de redes

. Inherente a las redes

. Recursos controlados por una red

. Estructura de una red

. Posicion individual en redes

. Confianza

. Resultado de la confianza

. Resultantes en confianza

. Normas de reciprocidad

. Voluntariado

. Pertenencia alubs asociaciones

. Propiedades de grupos

. Propiedades de individuos

. Creacion de capital humano

. Creado por el capital humano

. Tasa de retorno del capital humano
. Algo social que se acumula

. Facilita la accion individual

. Expectativas de accion que tienen un resultadoGecmo
. Algo que tiene un resultado social

. Algo que resuelve problemas comunes o de grupo
. comportamiento cooperativo

. reputacion/ estatus

Aunque existen muchas otras definiciones e inteapi@nes del concepto de capital social
hay un consenso en que el término debe ser analizhtn desde una perspectiva macro o
desde una perspectiva micro (Grootaert, 1999). tésta esta limitada a analizar el capital
social desde una perspectiva microeconémica (idddog, hogares). A nivel micro el
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bienestar econdmico de los agentes con capitahlseeiasume como interpersonalmente
dependiente; esto significa que las decisionesistebdicion de recursos de los agentes
estan influidas por cambios en el bienestar desatan quienes se ha establecido una
relacion. Esto varia de acuerdo a la fortalezaagedlaciones, valores y bonos sociales. En
esta tesis la dependencia interpersonal se raftgjdiante la simpatia que existe entre
personas en un modelo donde los individuos maxmsgautilidad.

En esta tesis se adopta la definicion de capitadbpropuesta por Robison, Schmid y Siles
(2004), dado que se pretende analizar el compatamide individuos que incorporan en

su bienestar el bienestar de otros individuos yasene que al realizarse algun tipo de
vinculo con otros individuos ya sea en el intercanabnegociacion se producen recursos y
beneficios conjuntos, a continuacion se presenteBaicion.

“El capital social es la simpatia de una personagupo hacia otra
persona o grupo que podria producir beneficios pot@es, ventajas y
un trato preferencial hacia otra persona o grupo smalla que lo
esperado en una relacion de intercambio” (p. 6)

Dado que no es posible observar el valor esperadma relacion de intercambio con la
informacion estadistica que se cuenta para delsarresta tesis se adopta la forma
simplificada de su propuesta, se muestra a cordidwia

“la simpatia (antipatia) que una persona tiene lzaotra. La persona
gue siente simpatia (antipatia) ofrece capital abahientras que la
persona que recibe la simpatia (antipatia) de ofposee capital social.
Las personas que reciben capital social podrianeemp beneficios
(dafno), ventajas (desventajas) y trato preferentascriminatorio) de
los que ofrecen capital social” (Robinson y SilE397).

Existen dos razones para adoptar la definicionrianté>or una parte permite considerar la
existencia de microfundamentos: un conjunto deepeetias individuales que incorporan
en el bienestar propio el bienestar de otros. Eursto lugar, la definicion anterior
distinguelo que esel capital social (simpatia), de que hacggeneracién de beneficios,
ventajas o tratamiento preferencial) ydiende residdla relacion social en que se expresa
la simpatia) generalmente no hecha en otras digiir@s (Robison, Siles y Schmid, 2004).

Desde una perspectiva micro esta definicion corsities relaciones de afinidad entre las
personas y las relaciona con los recursos que reeeof de forma voluntaria entre las
personas. Considera, en general, que el capitahlsgcla oferta de recursos estan
estrechamente relacionados porque si las transfasede ingreso son voluntarias y el
agente elige una cantidad de su ingreso para transfedgahtg que maximiza su propia
utilidad, entonces las transferencias al ag¢reaementaran con aumentos en el capital
social del agentghacia el agente(Robinson y Siles, 1997).

Este enfoque es diferente a los utilizados patadestgrupos (con énfasis en instituciones,
organizaciones y accion colectiva) porque anabzaelementos que afectan las decisiones
de colaboracién de actores individuales. El obgetadica en conocer las caracteristicas de
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las personas que afectan la oferta de capital Isdom factores que influyen en las
decisiones de transferencia de recursos entreidudis que pertenecen a redes sociales
horizontales. Analizado el capital social de estanf es posible conocer las caracteristicas
individuales de la vida asociativa de una comunigtadon ello conocer su estado e
intensidad (Coleman, 1988).

3. Inversion y desinversion en capital

En esta seccidon se busca fundamentar el tipo dealcapcial que se va a utilizar, en este

caso el capital social positivo y que tiene efesttsre la oferta de recursos hacia otros con
los que se las personas mantiene una relacion. i@arab busca explicar porque la oferta

de recursos es considerado un indicador de capitédl.

El capital social al ser un recurso para la producg/ el consumo tiene un papel
importante en las actividades econdmicas. Sin egobdas actividades economicas que se
realizan entre los agentes pueden aumentar o disnos niveles de capital social debido
a que estas involucran individuos competitivos meigicos que producen inversion o
desinversion en capital social.

La inversion en capital social generalmente oceuando los individuos participan en
actividades cooperativas o sinérgicas. Las actiMdasinérgicas son aquellas en donde el
éxito de un agente mejora la probabilidad de é@mtro agente (Robison y Siles 1997:
97). Las actividades sinérgicas siempre constituwggrital social porque los agentes tienen
interés en el éxito del otro agente. Debido a at@reinteresados en el éxito del otro
agente, tienen mas comunicacion, comparten causasines, ofrecen términos de
intercambio favorables, comparten responsabilidactean lazos sociales e interactian en
otras actividades sinérgicas, lo cual incrementacagital social. Ejemplos de estas
actividades son: compartir informacion, transfei@rde recursos y participar en grupos
como clubes, iglesias y escuelas.

Las personas con caracteristicas y antecedentesinesmse comprometen mas en
actividades sinérgicas como por ejemplo las pessapge comparten género, posicion
econdmica, ocupaciones o profesiones, enemigos re@snwrganizaciones, maneras de
vestir, estado civil, edad, nivel de escolaridagal de la vivienda y trabajo, preferencias
politicas, raza oly etnia, preferencias religiosaigen geografico, lenguaje, nacionalidad,
valores morales y genealogia (antecedentes his$dridlgunas caracteristicas tales como
raza oly etnia, familia, nacionalidad y genealagia mas durables y por lo tanto es mas
probable que proporcionen bases mas establesgpianrgelsion en capital social.

La inversion en capital social por medio de comtm@ersonales esta limitada por el tiempo
de las personas, por la falta de comunicacién gciahes entre ellos. Sin embargo la
“cercania sociaf de las redes y los grupos u organizaciones puedenentar la

3 , . . .. .. . . T <z
Cercania social: lazos familiares, afinidad, idkad, simpatia y similitudes que produce una cakadion

entre las personas, estan dadas por las cardacterisbcioecondmicas de las personas como por lejeas

mas probable que colaboren dos personas del mismerg de la misma localidad, de la misma edad, del

23



posibilidad de que sus miembros construyan caguteial incrementando las oportunidades
para que se relnan y comuniquen con otros y estabi® un conjunto de valores en los
gue cada uno de ellos se identifica.

La inversion en capital social puede generar udingiento esperado cero que se relaciona
con el altruismo o un alto rendimiento esperadoapraliciona los apoyos y se refiere a la
reciprocidad en las ayudas que se otorgan losithaig (Grootaert y van Bastelaer 2002).
En esta tesis se relaja el supuesto de rendimésperado pero se asume que los individuos
invierten en capital social ofreciendo recursosgpereste hecho afecta su funcion de
utilidad cuando las personas incorporan en su biana otras a través de un coeficiente de
simpatia. Este activo es considerado como un baaaodo un agente tiene interés en el
exito del otro agente por lo que la oferta se asuomo un indicador de inversién en
capital social. Generalmente en un contexto de adexc ausentes o imperfectos el bono
social es usado para cubrir para choques al ingyeswentos contingentes (Glaeser,
Laibson y Sacerdote, 2002).

La inversion en capital social considera la padsitiva del término, lo que significa que
“un aumento en el bienestar deesulta en un aumento de la utilidadi dentonces$ puede
aumentar su propia utilidad otorgando recursgspara incrementar el bienestar gde
(Schmid y Robison, 1995: 60). Esta tesis solo camaila parte positiva del término por lo
gue la definicion que se utilizara en adelante solduye las relaciones de simpatia
sinérgicas que producen comportamientos de coleidorg apoyo entre las personas y que
generan beneficios a los demas. A continuacion sestra la forma simplificada de la
definicion a utilizar considerando sélo la partsipea del término.

“la simpatia que una persona tiene hacia otra...lasspnasque ofrecen
capital social generan beneficios, ventajas y trgi@ferencial a los
demas (Robison y Siles, 1997).

Las relaciones que se producen mediante el capdteilal positivo permiten que la
informacién circule, facilitan acciones colectivhasadas en la confianza y generan
mecanismos formales o informales pgpeotegerse contra eventos contingentes y
asegurarse contra los riesgos o aprovechar opdaues.

Por otro lado, la desinversion en capital socialegglmente ocurre cuando las personas
participan en actividades competitivas o juegosudaa cero. En estas actividades la meta
de una persona no puede ser alcanzada hasta metalae otra persona sea frustrada. Las
personas que participan en actividades competitozss siempre desarrollan antipatia

porque ellos se ven entre si como amenaza panagio gxito. Las actividades que tienen

metas competitivas incluyen eventos atléticos, cedees, divorcios, negociaciones de

bienes raices, asignacion de contratos, litigasioneguerras. Otros ejemplos incluyen

embargos, huelgas, concursos para obtener parta ggesupuesto, promociones en el

empleo y participaciones en el mercado.

mismo nivel educativo, del mismo nivel de ingress, que dos personas con caracteristicas commaata
diferentes.
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Las actividades de antipatia reducen los niveles cdpital social y crean un
comportamiento econdémico perverso, por ejemplo gente economico puede buscar
reducir el bienestar de otra persona aunque egtdigue reducir su propio bienestar. Por
ejemplo cuando la fuerza es usada para obligaroesentimiento esto puede incluir
litigacion, amenazas de violencia o fuerza fisitln aspecto importante de esta
desinversién es su longevidad. Por ejemplo, lapatii que existe entre protestantes y
catolicos en el norte de Irlanda y entre serbigsogatas ambos conflictos datan de cientos
de afos.

En la desinversion en capital social se incluyeaglital social negativo, el cual considera
comportamientos de colaboracién y apoyo pero endegenerar beneficios produce

malestar a los demas, algunos ejemplos de ellelstaso de la violencia en Colombia o el

caso de redes estrechas de narcotraficantes. Aaqubidn se pueden ubicar las

comunidades, grupos o redes que estan aisladesemtintereses exclusivamente locales o
contrarios a los de una sociedad (por ejemplotelesr de la droga, redes de corrupcion)
estas pueden frenar el desarrollo economico yafettbienestar de los deméas (Portes y
Lyholt 1996).

4. ¢ Es capital el capital social?

En esta seccion se busca fundamentar la mediciragial social como un indicador de
resultados. Para ello se vincula el capital soctal la percepcion del concepto como
capital, se expone como se ha aplicado en econpredéamuestra la relacion que guarda
este término socioldgico con la economia.

Existe un debate en la teoria econémica tradiciacatca de identificar este concepto con
“capital” . Algunos economistas han expresado desacuerdosaatel uso del término
como capital en el contexto que se ha establecidquee no discuten su importancia para el
desarrollo.

La nocion de capital es una de las mas problensagicamplejas de la economia y no es
extrafio que no haya consenso acerca de si es aeaooalo y preciso considerar las
relaciones sociales como formas de capital. Arrowsidera por ejemplo que el capital
implica un sacrificio deliberado en el presenteapatstener un beneficio futuro y que solo
algunas relaciones sociales se construyen de asaranpues la interaccion humana tiene
recompensas intrinsecas. Segun Arrow:

La esencia de las redes sociales radica en quans&yen por razones
distintas al valor econémico que les adjudicanparsicipantes. Incluso
esto es lo que les da su valor. Ciertamente noestruconsenso [...]
para agregar algo llamado “capital social” a laasformas de capital.

“Capital es una mercancia usada en la produccidtra bienes y servicios, es un insumo
gue permite aumentar la produccion en el futuroit&on 1982: 111).
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De alli que sugiera “abandonar la metafora deltabpiel término capital social” (Arrow,
2000: 4). Arrow ha mencionado no utilizar el cortoege capital social debido a que no se
apega a la definicion de capital usada por los @oistas, en particular en el siguiente
aspecto “existe un sacrificio deliberado en el gnés para obtener beneficios futuros”.

Por su parte, Solow (2000: 7) sugiere que lasudifides en la medicion de este capital
invalidan este concepto en el siguiente sentida “acumulacion de flujos de inversion

pasados, con flujos de depreciacion pasados nblesta un resultado neto”. Solow ha

sefialado que no tiene mucho sentido hablar deatapites ideas como tasa de retorno o
depreciacion pierden significado en el contexttadeelaciones sociales:

Si digo que la tasa de retorno del capital so@atdido del 10% anual al
6% anual desde 1975, ¢dara esto algun panorama®D{idgd que el

“capital social” sea el concepto correcto para utisdo que sea que
estamos discutiendo (Solow, 2000: 7).

Adicionalmente Baron y Hannon (1994) argumentan “gaea calificar algo como capital
debe poseer un costo de oportunidad”. Por tantl srarco de la economia (o al menos de
su corriente principal) el uso del término puedeis®recisd, lo cual no excluye que se
pueda usar para justificar sus resultados econ@mume proteccion de riesgo o
minimizacion de costos como lo hace Coleman. Estisg se basa en el supuesto de que el
capital social es usado principalmente como umermsigtde proteccion social para manejar
riesgos, amortiguar los choques de consumo e imgyesaprovechar oportunidades
(Woolcock, 1999).

Utilizando el argumento de Coleman (1988: S102)A'$itorga algo a B y confia que B va
a ser reciproco en el futuro, esto establece upactativa en A y una obligacion en B. Esta
obligacion puede ser percibida como un créditoAjextiende a B por el comportamiento
de B con A”. Coleman en esta cita muestra al capiteial como capital pues una accion
de reciprocidad futura puede ser concebida comeagnficio deliberado en el presente
para obtener beneficios futuros en los términoArdew.

La respuesta de Woolcock (1998:46) al respect@ esgliente: “el capital social de una
persona no es una dotacion heredada sobre la donéivdtiuo tiene poca influencia, sino
gue el individuo puede hacer deliberadamente imptio costos y esfuerzos para obtener
su crecimiento”. En este mismo contexto Narayarritchiett (1997:3) definen “capital”
como algo con valor agregado que puede ser acumylagle contribuye a obtener un
mayor ingreso o mejores resultados, ese algo esitbesn capital social como conexiones
horizontales y lazos de confianza que permiteneel®s resultados productivos.

Esta controversia acerca del uso del término “alpis analoga a la del término “capital
humano” y la respuesta es mas o menos la misntapihl humano representa un valor en
si mismo y una inversion en educacion con efeatotagroduccion y el desarrollo de

Al respecto Paldam y Svendsen (1999) plantearsjakcapital social ha de introducirse en las iomes

de produccion, debe ser como un factor que redosecdstos de transaccion y no como un factor de
produccion. Asi Y=(Q)fK, L, T) donde dY/dQ>0, Y es la producciéon L, K y T son los factores d
produccion y Q es una proxy del capital social.
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habilidades reside en los individuos (Schultz 1¥dcker 1964). El capital humano no es
destruido con el uso y cuando es combinado cors dienes de capital puede transformar
insumos en productos.

El capital social comparte algunas caracteristicasotras formas de capital. Por ejemplo
el capital social como el capital fisico se puecenaular y puede ser visto como un acervo
gue produce beneficios (en la forma de informagiétoma de decisiones colectivas), sin
embargo el capital social como el capital humanareacervo que no puede disminuir y
pude aumentar como resultado de su uso (Ostrom:20 Como el capital fisico
también requiere una inversion inicial y mantenintéeregular en la forma de interaccion
repetida o la construccion de un comportamientdiaiole. La diferencia con el capital
fisico es que el capital social puede tomar afioa per construido y es mas facilmente
destruido que construido o reconstruido. Otra difera del capital social con el capital
fisico e incluso con el capital humano es que npusele construir de forma individual. El
siguiente tabla 3 muestra de forma resumida laradifes formas que puede tomar el
capital y lo relaciona de una u otra forma consella

Tabla 3
Caracteristicas del capital social, el capital fisb y el capital humano
Tipo de capital Caracteristica

Es creado haciendo cambios en materiales y heméeasipara facilitar la produccion.
Es depreciado con el uso.

Es un bien privado.

Es fungible.

Capital fisico

Es creado modificando las destrezas y habilidaddasipersonas propiciando una magyor
Capital humano |capacidad para actuar en nuevos ambitos productivos
No es completamente fungible.

Es creado cuando las relaciones entre personasiatarab sentidos que facilitan |la
produccion.
Es depreciado sin el uso: las relaciones socialeslgn diluirse si no se mantienen;
dependen de la constante comunicacion, que tandiEérinuye si la comunicacién no|es
renovada, las expectativas y obligaciones se puagietar con el tiempo.

No es completamente fungible, puede ser reforzbdimeaeer 0 extraer servicios.
No es un bien privado, es practicamente inalienaleque es un recurso que tiene valor
de uso, éste no puede ser facilmente intercambiable

Capital social

El capital social asi como otros bienes de capiésle la capacidad de transformacion
utilizando otros insumos para generar beneficimn@micos. Posee diferentes grados de
durabilidad, los lazos de afinidad mas débiles capaces de producir servicios antes de
desintegrarse, estos lazos generalmente son agsaad las conexiones familiares que
permanecen casi sin cambios Aln cuando se reakgeetidas extracciones de servicios.
Es flexible algunas de sus formas podrian sersipigga obtener servicios como préstamos,
transporte, entre otros. El capital social puedeisesustituto para ciertos servicios como el
pago de costos de transaccion.

El capital social asi como otro tipo de capitalgridesgastarse sino se utiliza, un ejemplo
es el contacto con familiares que emigran. Al ppioclos lazos son estrechos pero
conforme va pasando el tiempo se van debilitandoryello el flujo de servicios que se
transfiere pero aunque disminuye no desaparegaroEéso de inversion usado para crear
capital social varia en intensidad y durabilidad. ihtensidad depende de los flujos de
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comunicacion existentes en las relaciones y lahilidad de los beneficios percibidos o no
a través del tiempo.

El capital social provee una perspectiva diferedée bienes y mercados y produce
consecuencias econdmicas en algunos sentidos ndéera los otros tipos de capital, a
continuacion se muestran estas consecuencias (RopfSiles, 1997, p.4):

1) intensifica el uso de los factores;

2) altera los términos de intercambio;

3) permite reducir costos de transaccion;

4) contribuye a resolver problemas de bienes publicos;

5) permite resolver problemas de informacion asimegtric

6) contribuye a internalizar externalidades;

7) aumenta las oportunidades para la especializad@prpductividad.

Las consecuencias economicas del capital sociadeseriben a continuacion. Las
relaciones que existen entre oferente y demandpuéglen alterar los términos de
intercambio. Las relaciones entre familiares y amigpueden generar condiciones
preferenciales que favorecen el intercambio e mergan el capital social como ofrecer
precios favorables. En el intercambio hay costoditdgcion, contratos y monitoreo,

implicitos que pueden ser reducidos por la exisdedel capital social. Estos costos son
reducidos porque el bienestar de cada socio esddial bienestar del otro y por las
relaciones de confianza implicitas. La reduccion dastos de transaccién tiene
implicaciones importantes, cuando los costos soy ehevados las oportunidades para el
intercambio son limitadas.

El capital social es utilizado para resolver faltes mercado como problemas de bienes
publicos y de informacion asimétrica. El aspecto bienes publicos radica en la no
exclusividad y su acceso puede no estar restringtdspecto a la informacion facilita la
coordinacion y la comunicacion entre los individcreando los canales con los que la
informacién sobre la confiabilidad de los individupuede fluir, probarse y verificarse,
reduciendo los costos implicitos. Mediante el @p#ocial los individuos internalizan
consecuencias econdmicas de sus acciones que aefootna serian tratadas como
externalidades. Las internalizan al aumentar erést de los agentes econdémicos por las
consecuencias externas de sus elecciones. Un ejaragdh educacién de los nifios, aun
cuando algunos residentes no tengan hijos se vesfitiados de los privilegios que goza
una comunidad con nifios mejor educados.

El capital social propicia las oportunidades paradpecializacion. Citando el ejemplo de
Adam Smith (1981): una persona que hace un alfééajando solo apenas podria producir
un alfiler al dia pero 10 personas que trabajatogiaspecializandose en diferentes partes
del proceso de producciéon podrian producir pobarde 48,000 alfileres diarios (Robison
y Siles, 1997). Sin embargo, no todas sus propesdadn economicamente benéficas. Por
ejemplo, un padre puede emplear un hijo en su iegopagarle mas que al resto de los
trabajadores. En este caso el trabajador recibefibms de su empleador por el capital
social mas que por el desempefio de su trabajos Takecticas discriminatorias son
resentidas por los trabajadores sin capital sgqgialeden producir problemas laborales.
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En el capital social como en otras formas de cdpisaindividuos tienen una eleccion entre
las diferentes alternativas en las que se puedertinel capital. Por ejemplo, un
administrador podria decidir si invierte en compraa nueva pieza de tecnologia (capital
fisico) o pagar a los empleados un curso de emtrien¢o (capital humano) 6 fortalecer las
relaciones de equipo con sus empleados (capitalsdcas similitudes del capital social
con otros capitales sugieren que el capital sqeiate ser estudiado con las herramientas
econOmicas estandar, esto es invertir o desinwartgapital social puede ser visto como un
problema econdmico de maximizacioén de recursos.

5. Medicion del capital social en la literatura

En esta seccion se busca describir como se ha metlidapital social, cuales son los
problemas teoricos asociados a su medicion y emmkréorma que se utilizara para medir
el término.

Como se mide el capital social depende de comefiaged Dependiendo de su definicidon y
del contexto algunos indicadores pueden ser mapiapios que otros. El capital social se
ha medido de diversas maneras y no se conoce élastamento una Unica forma de
hacerlo. Algunas de las razones son las siguieptésero porque las definiciones mas
amplias son multidimensionales e incorporan digsinhiveles y unidades de analisis;
segundo cualquier intento de medir las propiedddesonceptos inherentemente ambiguos
como comunidad, red y organizacion es problematiemero, se han disefiado pocas
encuestas de donde se puede inferir el términeota;ua naturaleza y las formas del capital
social cambian con el tiempo y al comienzo de laestigacion en este campo nunca se
disefiaron encuestas de largo plazo para medirpiatsocial (Woolkock y Narayan,
2000).

Esto ha llevado a construir indices con elemenpoexéamados que tratan de estimar los
indicadores de confianza, redes, participacion egarozaciones y accidon colectiva.
Algunos de los indices que se han construido sanddida de confianza en la gente y
confianza en el gobierno, los indices de intendérnvoto, el indice de participacién en
organizaciones civicas, el nimero de horas de tafado, tendencias electorales,
movilidad social, membresia en organizaciones a$vidoras gastadas para ayudar a
mantener bienes publicos y participacion para vesaonflictos. Las nuevas encuestas que
se estan realizando produciran indicadores mastds y ajustados.

Aun cuando se han hecho intentos por medir el gaaaxiste un escepticismo acerca de
su medicion en el sentido de que el capital se®atefiere a una fuerza social dificil de
medir y por lo tanto los indicadores propuestos pmxys$ imperfectas. Existe cierta
validez en este punto de vista de hecho no todablarque incluya la confianza, las redes,
la participacion en organizaciones o la accidnatnle es un indicador de capital social.
Por ejemplo no cualquier asociacion refleja la @nes de capital social tal es el caso de
asociaciones que son el resultado de la fuerzgatbétrno.

6 : . . . A .
Una variable proxy es una variable observada gtéerelacionada pero que no es idéntica a unablaria
explicatoria no observada en un andlisis de re@masliltiple.
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La medicion del capital humano provee una anal@tiiaesta teoria muestra dpsoxys
para medir la habilidad de las personas afios ddagsiad y afios de experiencia en el
trabajo. Hace 40 afios nadie confundié eptagyscon capital humanper se Incluso 40
afos después midiéndolo directamente mediante gswbactuacion o aptitud tiene serios
cuestionamientos. Pero esta dificultad no ha infuedibtener inferencias utiles para el
desarrollo e implementacion de politicas educativas

De cualquier forma, el hecho de que los indicaddeesapital social estan medidos a través
de proxysno le quita validez al ejercicio. Con base erradbdjo empirico realizado se han
identificado algunaproxysutiles para medir el capital social. Especificatees® proponen
tres tipos de indicadoreproxys la membresia en asociaciones locales y redes, los
indicadores de confianza y adherencia a normassinidicadores de accion colectiva
(Grootaert y van Bastelaer 2002).

Indicadores de membresia en asociaciones localesigs Este indicador de capital
social estructural estd basado en la densidad depogro asociaciones y en la
incidencia de la membresia de los hogares. Algaspsctos de la membresia (como la
diversidad interna) y el funcionamiento institu@bfcomo el grado de democracia en
la toma de decisiones) son incluso indicadoresaeles.

Indicadores de confianza y adherencia a norntastos indicadores de capital social
cognitivo exploran las expectativas y experienelassomportamientos que requieren
confianza. El indicador clave esté relacionado elogrado en que los hogares reciben
0 podrian recibir asistencia de los miembros deoswunidad o de sus redes en caso de
diversas emergencias como un choque repentinoge¢sa 0 un evento contingente
(pérdida de empleo, enfermedad, etc.). Esta meditéarelacionada con el grado en el
que la gente esta dispuesta a contribuir con divemmn tiempo para resolver la
emergencia.

Indicadores de accion colectivda provision de algunos servicios requiere de la
accion colectiva de un grupo de individuos. El ¢adior generalmente utilizado es el

grado en el que la gente coopera para alcanzas ro@taunes y que no son impuestas
por una fuerza externa como el gobierno. Esta raeghth relacionada con el grado en
el que la gente esta dispuesta a contribuir coardiao con tiempo para alcanzar metas
de beneficio comun.

Estos tres tipos de indicadores miden el capiteibsdesde diferentes puntos de vista. La
membresia en asociaciones locales y redes es wwadod de insumo dado que son la via
por medio de la cual el capital social puede samatado. Este indicador se parece a la
proxy de capital humano afios de escolaridad. La cordipoede ser vista como un insumo
0 como un producto, como un insumo si se obserm@ad mecanismo a través del cual se
obtiene algo de los deméas y como producto por dcsirsos transferidos a otros por la
manifestacion de la confianza. La accion coleatsain indicador de producto.

La vaguedad conceptual, la coexistencia de mudtiglefiniciones y la falta de datos
adecuados han sido un impedimento para encontlaragiores comunes que estimen el
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capital social. Aun cuando no es consuelo los probk de estudios empiricos del capital
social son en cierto nivel similares a muchos fjeban economia. La informacion de
cualquier base de datos es usualmente débil parmat la competencia de explicaciones
causales del mismo fendmeno. Al respecto Heckm@@0j2sefala que el establecimiento
de las relaciones causales es dificil: “algunotodedesacuerdos que surgen en interpretar
bases de datos es intrinseco al campo de la ecarmonila naturaleza condicional del
conocimiento causal”. “No existe un algoritmo mecéarpara producir un grupo de hechos
0 causas que puedan estimar esos hechos y qodilesté de supuestos” (Heckman, 2000:
91).

En este sentido Durlauf (2002) sefiala que “Ladttea empirica de capital social parece
estar plagada de conceptos vagos, datos pobremedelos, ausencia de apropiadas
condiciones intercambiables y falta de informaai@cesaria para hacer una identificacion
de demandas plausible” (Durlauf, 2002: 22). En anélisis concluye que los estudios
empiricos permanecen poco claros para ser demostrhd critica de Durlauf representa
un paso adelante respecto a la posicion de algecmsomistas, quienes previamente a la
discusion de la habilidad del andlisis econométp@@ investigar los resultados supuestos
del capital social, dudan sobre la posibilidad a&@er medidas creibles de este acervo y la
posibilidad de considerar el concepto como unaah@enta analitica Gtil para economia.
Solow (1995) por su parte sefala: “si el capitaiadoes mas que una palabra de moda,
entonces se requiere algo mas que la pura relevanccluso importancia...el acervo de
capital social deberia de alguna forma ser medibtede forma inexacta” (Sollow, 1995:
36).

Como respuesta a estas criticas sobre la estimaebreapital social Grootaert y van
Bastelaer (2001) sefialan que durante los ultimosfids la investigacion empirica ha
propuesto una gran variedad de métodos para medapéal social y han probado su
habilidad para producir resultados relevantes BeiaeconOmicos y politicos. A
continuacion en la tabla 4 se presentan algundssdestudios empiricos que han estimado
indicadores de capital social y han identificadalities Gtiles para medir al capital soGial
se clasifican por cuantitativos, cualitativos y @amativos asi como por temas:

Tabla 4
Estudios que han estimado el capital social

Tema Estudio

Knack y Keefer (1997) usan indicadores de confianp@rmas civicas obtenidos de| la
World Values Surveyue incluye una muestra de 29 economias de neercae utilizan
estas medidas como indicadores de la fortalezagdadociaciones civicas a fin de prgbar
dos propuestas sobre los efectos del capital sedatl crecimiento econémico: Ips

“efectos Olson” (asociaciones de crecimiento negitio) y los “efectos Putnal
)
[

Estudios
Cuantitativos

(asociaciones que facilitan el crecimiento a tragésun incremento de la confianz
Ingelhart (1997) ha realizado el trabajo mas extessbre las implicaciones de

S

"La mayoria de los datos de las variables utiligguira estimar el capital social provienen de estesele
opinion y sistemas de muestreo entre ellas se atraneNational Educational Longitudinal Survey, General
Social SurveyWorld Values SurveyPanel Study of Income Dynamiggecientementdhe Social Capital
Assessment Tool.
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resultados de los indicadores obtenidos déMerld Values Surveyara las teorig
generales de la modernizacién y el desarrollo.

Narayan y Pritchett (1997) elaboran una medidacdpltal social en el sector rural
Tanzania utilizando cifras de la Encuesta sobreit@laBocial y Pobreza de Tanza
(Social Capital y Poverty SurveéyCPS). Esta encuesta indagé sobre el ambito
caracteristicas de sus actividades asociativasbng su confianza en varias institucio
e individuos. Se compararon estas medidas de tapit@al con las cifras de ingres
familiares en pueblos similares (ambas del SCP& yné encuesta previa sobre ingre
familiares, la Encuesta sobre el Desarrollo deuR®ms Humanos). Se encontrd que
mayor nivel de capital social en los pueblos im@eta los ingresos familiares.

Temple y Johnson (1998) ampliaron los trabajosipsede Adelman y Morris (196]
usando la diversidad étnica, la movilidad sociallay extensiéon de los servici
telefonicos en varios paises del Africa sub-saharicomo ejemplos de densidad de
redes sociales. Combinaron algunos elementosorbns con un indice de “capacid
social” y mostraron que esto puede explicar umiidad significativa de variantes en
tasas de crecimiento econémico nacional.
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Estudios
Cualitativos

Portes y Sensenbrenner (1993) examinaron lo quedsuen las comunidades
inmigrantes cuando uno de sus miembros tiene &dtmémico y desea abandona
comunidad. Sus entrevistas revelan las presioneslap fuertes lazos comunitar
pueden ejercer sobre sus miembros; tan fuertesesos lazos que algunos de
miembros han cambiado sus nombres al inglés phematse de las obligacion
asociadas a su pertenencia a la comunidad.

Gold (1995) provee informacion sobre cémo las cddades judias en Los Angel
tratan de mantener la integridad de la estructorauoitaria al tiempo que particip
activamente en la vida econémica.

Fernandez-Kelley (1996) entrevista a muchachas an domunidades de barr
marginados en Baltimore y descubre las fuertesigmes para abandonar la escu
tener un hijo en la adolescencia y rechazar un@mfoirmal. Rodeadas diariamente
la violencia, el desempleo, la adiccion a drogadinéto modo de establecer la identida
el estatus de las jovenes adolescentes es a ttaws cuerpos.

Yerson (1995) estudié el papel de “los cabezasasigjlos ancianos miembros
comunidades pobres urbanas Afro-americanas comuatefsiede capital social. L
“cabezas viejas” en cierta medida proveen sabidudidentacion a los jovenes pero h
en dia sus consejos son cada vez mas ignoradassa dal declive en el respeto a
ancianos y a que la comunidad continda fragmenssmdcondmicamente.

Heller (1996) estudio el caso del estado surefiketala (India) donde las tasas

analfabetismo y mortalidad infantil han sido lassnitas del sub-continente.

examinar la historia de las relaciones estado-dadien Kerala, Heller demuestra co
el estado ha tenido un papel crucial en la cons@tule estos resultados por medio d
creacion de condiciones que permiten a los gruposles subordinados organizarse
torno a sus intereses colectivos. Sin embargcstalde de Kerala ha sido hostil a
inversién extranjera y al mantenimiento de la ie$tauctura, haciendo dificil para u
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por
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DS
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los

de
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poblacién saludable y bien educada traducir suaamiimano en una mayor prosperigad

econdémica.

Estudios
Comparativos

Putnam (1993) en su investigacion que compara eleNoel Sur de Italia examina
capital social en términos del grado de participacie la sociedad civil como medida
namero de votantes, lectores de peridédicos, miesntdeo grupos corales y clubes
futbol y confianza en las instituciones public&n el norte de ltalia, donde todos es

el
del
de
tos

indicadores son altos, muestra tasas significagvaenmas elevadas de gobernabilig

lad,
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de rendimiento institucional y de desarrollo, Acmando se controlan otros facto
ortodoxos. En su trabajo reciente sobre los Estaituodos Putnam (1995, 1998) utili
un enfoque similar combinando informacién de fasracadémicas y comerciales g
demostrar la caida persistente en el largo plazdasleeservas de capital social
Estados Unidos. Putnam da validez a la informapi@ogida de varias fuentes frent
los hallazgos de I&eneral Social Surveyeconocida como una de las mas fiables s
la vida social americana.

Portes (1995) y Light y Karageorgis (1994) examiabhienestar econémico de distin
comunidades de inmigrantes de los Estados Unifmmuestran que ciertos grup
(coreanos en Los Angeles: chinos en San Francipoogperan mejor que otr
(mexicanos en San Diego; dominicanos en Nueva Yaek)do a la estructura social g
gue los nuevos inmigrantes se integran. Las cahadess exitosas son capaces de of
ayuda a los recién llegados por medio de fuenfesnmales de crédito, seguro, apoyo

nifiez, capacitacion en el idioma inglés y referande trabajo. Las comunidades me
exitosas muestran un compromiso a corto plazoetqrais que los acoge y son me
capaces de proveer a sus miembros de serviciostmmpes.

Massey y Espinosa (1970) examinan la inmigraciéixicaea a los Estados Unido
Sefalan que politicas como NAFTA, que abogan pdibta circulacién de bienes
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servicios a través de las fronteras nacionaleshitamincrementan el flujo de personas

dado que los bienes y servicios son producidosjlaigdos y consumidos por el puebl
Utilizando encuestas y datos recogidos a travésrdeevistas, demuestran que una te
del capital social puede predecir hacia dénde emragrlas personas, en qué nime
por cudles razones. Estos resultados son aderadsesusomo la base para propone
numero de medidas politicas innovadoras destinagasducir un manejo mas equitat
y efectivo de la inmigracion mexicana a los Estddoglos.
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Estudios

estiman el capita

social
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En los estudios que estiman el capital social fatndiar, una variable cominmen
utilizada para medirlo es el tiempo potencial gsignan los padres a sus hijos. Ag
menor tiempo que invierten los padres en sus lEfsin indicador inverso de cap
social (Coleman, 1988). Dos indicadores adicionaes si el padre y la madre
encuentran en el hogar y el tiempo que la madteaign el trabajo remunerado. U

te
iel
tal
se
na

segunda forma de medir el capital social intrafaamiés a través de lo que Colenman

(1988) llamo “cercania” de redes sociales o redaslapadas, un ejemplo de estg
cuando los padres de hijos en escuelas privadasgpéales se relacionan entre si
medio de la iglesia y la escuela. Estas relaciogg®sentan una fuente de informacid
| control sobre las actividades de sus hijos. De &msimilar, el capital social ha si
]medido por la proporcién de padres que conoces addres de los amigos de sus h
(Kao y Tienda, 1995).

La participacion de los padres en reuniones de niggeiones comunitarias,

participacion de los hijos en grupos juveniles gélgicos y el interés de los padres s
asuntos escolares han sido utilizados como mediéascapital social comunitari
Ademas, la asistencia a escuelas catolicas y daaittion de los padres con los hijg
con la escuela has sido usados indicadores detatagmcial y han servido pal
determinar la probabilidad de abandonar la esc&sldos estudios que se refieren a
tema se encuentra el trabajo de Teachman, Paa&drver (1997) ellos estiman |
efectos de diferentes medidas de capital financhermano y social en la probabilidad
abandonar la escuela utilizando datos dbldéional Educational Longitudinal Surve
Sus resultados sefialan que el capital social ottexacon el capital financiero y huma
de los padres para determinar la continuidad escola
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2Para evaluar el capital social a nivel comunita@oyx y Bullen (1998) elaboraron
Icuestionario para el estado Mew South Walesn Australia. Aislaron ocho factores g
constituian el capital social de un individuo: mapgcion en la comunidad local, acci
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individuos
organizaciones

er

proactiva en un contexto social, sentimientos defi@oza y seguridad, contacto con
vecinos, contacto con la familia y amigos, tolerarante la diversidad, valoracion dg la
vida y contactos laborales. Centrandose soélo epuataje de capital social de un

individuo, los autores pudieron predecir la comadic la que pertenecia una persona,
con lo que aumentaron las posibilidades de que iasteumento se utilizara en |la
planificacibn y monitoreo de las actividades de adedlo comunitario. Est
instrumentos se han utilizado en Ghana y Ugandaafida, 1998), (Krishna y Shrader,
1999). El analisis de los datos muestra que lasembiones del capital social son
parecidas Aun cuando el contexto es muy distintestidio de Ghana se realiz6 con una
muestra de 1,471 hogares rurales y urbanos, msegtra el de Uganda trabajé con 950
hogares de barriadas de Kampala.

Por otro lado el capital social ha sido estimadirawés de redes sociales en |(las
actividades de los administradores. El trabajo de BL997) describié como el capital

social de un individuo es contingente al nimera@elete que realiza el mismo trabgjo,
midi6 el capital social en términos de restriccitinredes. Para ello, utiliz6 una muestra
de las redes, experiencia y datos de desempefio/@eadministradores de rangos
superiores de una empresa de electronicos y egl@podmputo a fines de 1989.
resultados mostraron que el valor del capital $o@#o en promedio para |
administradores, varia en funcién del nimero deeggue realiza el mismo trabajo. L
redes alrededor de un solo administrador restringeaccion empresarial dado que
redes estan concentradas en un solo contacto dodivi En este sentido, mayo
restricciones significan individuos que realizarcg® conexiones y por lo tanto me
capital social.

Estudios que
estiman el capita
social a través d
la participacion
social

Existen trabajos que han estimado el capital sectaivés de la participacion social
organizaciones civiles, entre ellos se encuentrdeePutnam (1995) quien mostrd
revidencia del declive del capital social en losaHes Unidos desde la generacion de
160s, midi6 el capital social a través de diversalices de participacién social en gru
brelacionados con la iglesia, uniones de trabajad@mipos de padres y maestros, cly
de mujeres y organizaciones fraternales. Para @il@6 los datos de I&eneral Sociaj
Survef; conducido por elNational Opinion Research Centpara estimar las variacion
del numero de miembros en grupos civiles y lo®les de confianza social. Putn
concluye que el creciente desinterés de los ciugadpor sus instituciones publicas
puede relacionar con una disminucién en la pag@@dmn civil y por lo tanto en el capit
social.
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Estudios que
estiman el capita
social a través d
la confianza

El trabajo de La Porta, Lopez-de-Silanes, Shlsgifeishny (1997) mide el capital soc
a través de la confianza y la presencia de inshites no gubernamentales y
relacionan con el desempefio del gobierno. De acuardsu estudio la confian
promueve la cooperacion entre la gente y la cogf@rgproduce un mejor desempefig
2las instituciones en la sociedad, incluyendo eligyolo. Sefialan que las instituciones|
Igubernamentales permiten observar, criticar y irggtral gobierno y esto limita g
etendencias predatorias de oficiales publicos. B estimaciones utilizan datos de
World Values Survéypara medir la confianza y participacion sociabs Lresultado
muestran que el bajo capital social es una expiinacalida al mal desempefio de
gobierno.

D

de

El trabajo de Inglehart (1997) para el estudioWelld Values Survemcluye pregunta
que permiten estimar la confianza. Knack y KeefB99{7) utilizan estos datos

confianza para mostrar la relacién positiva quatexéntre la confianza y los niveles|de

8 Davis, J.A. y Smith T.W.General Social Survey Cumulative Fiknn Arbor, Interuniversity Consortium
for Political y Social Research, University of Mighn, Michigan, 1993.

% La “World Values Surveyés una encuesta socioldgica que contiene respuegieeguntas sobre temas de
opinién en los &mbitos politico, religioso, sexyatcondmico en paises con economias de mercadno y ¢
economias que no son de mercado.
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draméticamente entre comunidades, regiones e melnige paises. Por ejemplo durg
los afios 1990s, alrededor del 30% de la gente an Bretafia respondié que mu
gente podria ser confiable. En paises escandinalgarcentaje fue del 60%, mient
que Brasil fue s6lo del 3%.

Estudios qué
estiman al capita
social a través d
la membresia

Otros estudios que estiman la vida comunitariauyeh indicadores como la membre
en asociaciones y redes formales e informalesnakyule las medidas que captan
redes informales incluyen festivales comunitari@gentos deportivos y otros métog
tradicionales de promover la interaccion social. ¢jemplo de ello es el estudio
Tanzania (Narayan, 1997), (Narayan y Pritchet, 1988lizado para una muestra
1,400 hogares en 87 aldeas utiliza un indice detatapocial a nivel de hogar
comunidad que incluye la densidad y las caracieséstde grupos y redes formale
einformales, tales como el funcionamiento del grups,contribuciones financieras y
especie al grupo, la participacion en la toma dasames y la heterogeneidad de
emembresia. También se utilizaron medidas de cadiarterpersonal y sus cambios e
tiempo. Estas medidas demostraron que el capitdhlsera tanto social como capi
pues genera ganancias que superaban las proveniehieapital humano.

Paralelamente al estudio de Tanzania se han reéalipéras investigaciones sol
instituciones locales de tres paises distintos,ivBol(Grootaert y Narayan, 200(
Burkina Faso (Grootaert, Oh y Swamy, 1999), e lrdan (Grootaert, 1999). Est
estudios utilizan la densidad de las asociacidagseterogeneidad de su membresia
grado de participacion activa, para analizar laegat de servicios, concluyen que
capital social contribuye de manera significatiVdianestar de los hogares y que ¢
capital es el capital de los pobres.

Estudios qugé
relacionan el
capital social y e
ingreso

Por otro lado, existen estudios que relacionampital social con medidas de ingreso
trabajo de Boisjoly, Duncan, y Hofferth (1995) estiel capital social a través del acc
de una familia a la aygla monetaria y de tiempo de la familia y amigssngendo que |
familia y los amigos tienen niveles de recursosilames al que solicita la ayuda. L|
datos provienen dePanel Study of Income Dynamics (P§1(b) Los indicadore
utilizados fueron la inversién familiar en redescdgital social (si la familia ha otorgal
ayuda monetaria y de tiempo a sus amigos o pasiemtdos Ultimos 5 afios) y el ace
*de capital socidl (si la familia puede contar con amigos o parieptas obtener ayud
monetaria y de tiempo en casos de emergenciajav&drde un estudio longitudinal
tiempo de familias en Estados Unidos los autoremmraron que la gente con al
ingresos tiene mayor acceso a ayuda monetaria guierdpo y que la gente con bal
ingresos tiene mayor acceso a ayuda de tiempoejdadro.

Por su parte Narayan y Pritchett (1997) tambiéaciehan el capital social con medig
de ingreso. Ellos construyeron una medida de degotaal utilizando datos de las zor
rurales de Tanzania y estudios de pobreza. Pansaestl capital social les preguntaro
los individuos acerca del grado y caracteristi@sudactividad asociativa y su confia
en varias instituciones e individuos. Ellos compameesta medida con datos del ingr
de los hogares en las mismas comunidades. Encomimae el capital social en el &mh
comunitario eleva el ingreso de los hogares.

inversion en un pais. Sin embargo los niveles defimza reportados varian
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desigualdad

que

2Existen otros estudios que estiman el capital bacteavés de medidas de desigualc
éstos han demostrado que la desigualdad en lédtin del ingreso esté relacionadg
forma inversa con el capital social (Kawachi, Ketyyd_ochner y Prothrow-Stith, 1997
La desigualdad en el ingreso estéa relacionaddacdesinversion en el capital socia
ésta ultima con el incremento de la mortalidadlizdtion datos de |&eneral Socig
Survey el capital social fue medido por la densidad iggs solidarios en cada estad

lad,
de

~

Iy

10Hi||, M. S. The Panel Study of Income Dynamidewbury Park, CA, 1992

11 L . : - )
Este término se utilizé en el sentido econdmieags$iere a una oferta acumulada para uso futuro.
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la porcién de residentes en cada estado que cteelagente podria estar confiando.| La
desigualdad en el ingreso estuvo negativamentelacionada con la membresia ajun
grupoper capitay positivamente correlacionada con la falta de ieozfa. Encontraron
que la desigualdad en el ingreso tiene un efedativ® en la inversion en capital socjal.

Concluyeron que ésta desinversién en capital ses# asociada con aumentos ep la
mortalidad. Reconocen que la relacion causal atgsigualdad e inversion en capital

social puede ser al contrario: la inversién en tefiocial reduce la desigualdad en el
ingreso.

Otro estudio que corrobora la hipotesis de la i@mmversa de la desigualdad con el
capital social es el de Robison y Siles (1998). Destran que los cambios en el ingreso
y la desigualdad del ingreso estan relacionadoscemnbios en el capital social. Lias

variables del capital social utilizadas fueron rdedi de la integridad familiar
(porcentajes de hogares con jefatura femeninaraojteon nifios), variables del nivel
educativo (porcentaje de graduadoshigh schod), variables de criminalidad (tasas|de
litigacién) y variables de empleo (tasas de padicion en la fuerza laboral). Encontraron
alta correlacion entre ingreso de los hogares cosolo jefe de familia y la mortalidad
infantil; una alta correlacién entre desercion &scgarticipacion de la fuerza laboral y

tasas de pobreza infantil. Los resultados encomsrad este estudio sefialan que cambios
en el capital social tienen un efecto en la digjaatiy nivel del ingreso familiar.

Por su parte Kennedy, et. al. (1998) han mostragolas efectos de la creciente brecha
entre ricos y pobres es menor por la cohesionlspgae disminuciones en capital social

estan asociados con aumentos en homicidios de alena®go y el crimen violento. Sus

resultados han probado que la desigualdad en mdsagstuvo fuertemente asociada |con
homicidio por armas de fuego y las medidas de @apitcial: membresia a un gruper
capita(r=-0.40) y falta de confianza (r=0.73). A su venfianza y membresia estuvieron
asociados con crimen por arma de fuego.

En las diferentes estimaciones realizadas de lnglies expuestos se observa una gran
diversidad de indicadores proxys para estimar el capital social, lo que refuerza el
argumento de que no existe un indicador o grupmdieadores generalmente aceptados
para estimar al capital social. Los indicadores m#s se aproximan a mediciones mas
cercanas del concepto provienen de respuestacdestas de opinion y estan relacionadas
con los niveles de confianza y participacion sodiak estimaciones indirectas consideran
al ingreso para su medicion, en particular a légdesdad.

Aun cuando toda esta literatura empirica sobreddicion del capital social coincide en los
tres indicadores comunes sefialados por Grootaerany Bastelaer (2001) todavia la
investigacion del capital social continia sufriende dificultades empiricas para su
estimacion y para la agregacion de sus resultados.

En este sentido se pueden identificar dos problgmasipales, el primero se refiere a los
indicadores que no se encuentran relacionadostalineate con los componentes claves
del capital social como por ejemplo la tasa de ioatidad, embarazo de adolescentes,
donacion de sangre, tasas de participacion en eidacterciaria. Estos son indicadores
populares en la investigacion empirica pero suhzsdejado una confusion considerable
acerca de lo que es el capital social y su relacdm sus resultados. La investigacion
descansa en los resultados del capital social comiadicador de lo que necesariamente
encontrard capital social. En este sentido el té@nsie convierte en tautoldgico (Portes,
1998, Durlauf, 1999, Stone, 2001). Con el fin deag\estos problemas, esta tesis se centra
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en la estimacion de indicadores relacionados cenresultados, la inversidn en redes
sociales que producen recursos Utiles cuando etadero las instituciones no ofrecen
soluciones.

El segundo problema que enfrenta la literatura Bogpes el nivel de agregacion. Gran
parte de los estudios de corte transversal esgadba en medidas de confianza obtenidos
de laWorld Values Survey.a medida de confianza a través de encuestas esnoepto
micro y cognitivo, que representa la percepcionlateindividuos acerca de su medio
ambiente relacionado a una posicion particular lgugente entrevistada ocupa en la
estructura social. La agregacion de tales datas wn@ medida que es llamada confianza
social o macro pero que pierde su vinculo conilasitstancias sociales o historicas en las
gue la confianza y el capital social se encuergiaradas y por lo tanto genera un desfase
entre su fuente de informacion y la inferenciaateresultados que produce su estimacion.

Al respecto Foley y Edwards (1999) mencionan qgarals estudios empiricos basados en
comparaciones entre paises utilizan indicadoresodBanza y podrian ser un callejon sin
salida por su inhabilidad para agregar resultadasron Fine (2001) argumenta que “si el
capital social es dependiente del contexto es aelitanvariable y depende del ¢como?,
icuando? y ¢de quién?, entonces cualquier contlesi@n si misma ilegitima” (Fine,
2001: 105). El esfuerzo de esta tesis de tomaruenta tales criticas esta basado en un
rechazo de la confianza como un indicador de dapdeial y en el uso de datos del
comportamiento efectivo de la gente en una medelsunable y claramente identificable y
asociable a individuos.

Estimar el capital social a través de organizadot@nbién representa otro problema.
Capital social y participacion en grupo, asociaaidorganizacion tampoco son sinénimos.
El capital social existe fuera del contexto dedaganizaciones locales (sean formales o
informales). Por ejemplo dos vecinos que se ayetatiempos de problemas cuentan con
capital social pero podrian no tenerlo si los degegmecen a la misma organizacién o
viceversa la mera presencia de una asociacionuabana existencia de capital social. En
este sentido, los partidos politicos con una mesh#rebligatoria son asociaciones que
desarrollan poco o incluso no desarrollan capitadiat (generalmente las posiciones
partidistas son posiciones de suma cero).

Adicionalmente la membresia en una organizaciénniatia tiene distinto contenido de

capital social. Una membresia activa es difereriéesample pertenencia a la organizacion,
y dentro de la membresia activa contara de forrfexedite el mayor o menor grado de

participacion en términos de numero de contactasopeles, tiempo dedicado a las
relaciones e intensidad emotiva de las mismasusdo¢launque pudiera distinguirse los
niveles de capital social individuales involucradess los diferentes indicadores aun

guedaria por establecerse la ponderacion que ni@ci@n una medida agregada. Asi si un
individuo tiene el maximo nivel de participacion@morganizacion y otro el minimo, no es

claro que debieran darse iguales ponderacioneslargael pues podria decirse que esta
situacion involucra un capital social agregado meypue si los dos tuvieran el promedio de
participacion.
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En lo que se refiere a los indicadores de confignzarticipacion en particular, se presenta
un problema adicional. Si bien estos indicadoresdpn aproximar el capital social
agregado podrian no ser buenas medidas del capial individual. Glaeser, Laibson y
Sacerdote (2000) encuentran que los individuosdgeéaran tener confianza con otros no
necesariamente tienen reciprocidad por depositdadionfianza. Lo anterior significa que
si bien el porcentaje de personas que confian puedldgar un promedio del capital social,
la respuesta individual puede no corresponderpatatasocial de la persona especifica. Por
otra parte la membresia a una organizacion pudliareinversiones pasadas en capital
social y no el estado actual de dicho capital. Sdes incrementar y profundizar los
contactos para acceder a una organizacion queamastando en ella. Asi la pertenencia
de un individuo a una asociacion voluntaria puediejar un capital social elevado o uno
con alta depreciacion.

Otros de los problemas ligados a los indicadorescioeados son los siguientes son los
siguientes:

* La membresia individual en redes tiende a genetarralidades positivas mientras
gue el estatus individual tiende a generar exteladds negativas sobre todo
cuando es un juego de suma cero.

» Pertenencia a una organizacion no garantiza atincda la organizacion o mayor
participacion.

* El hecho de ser miembro de mas de una organizacidrecesariamente tiene mas
valor que una mayor participacién en una sola drgaion.

* La confianza no necesariamente beneficia mas atgoia mas sino a la persona
en quien se deposita la confianza.

* Individuos que confian mas no necesariamente abtiemas recursos de las
relaciones sociales. Si confiar mas no tiene uagentonces confiar mas no sera
individualmente mas productivo.

Existe otro riesgo al generar medidas que aproximesstimacion de capital social. Este
consiste en terminar captando dimensiones compést@ndiferentes al concepto original.
Una forma de encontrar un equilibrio entre las mi@slide capital social es descomponer el
concepto en sus diferentes dimensiones y asi gemgexos conjuntos de datos que sean
comparables entre si. Algunas de las dimensionesagital social en su definicion de
redes sociales son las siguier(festnam, 1997):

« Tamafo el nimero de gente que mantiene contacto soest; incluye las
personas que soélo son llamadas en caso de necesidad

» Dispersion geogréficaredes diferentes a las establecidas en el hogam las
de una simple vecindad u otras mas dispersas.tErc&so el transporte facilita
la frecuencia de un contacto.

» Densidad/integracionEl grado en el que los miembros de una red pectama
la red de otros.

e Composicion y homogeneidad de los miembraigos, vecindad, hijos,
parientes y otros familiares; similitudes entreembros (edad, estatus
socioecondmico, etc.).

» Frecuencia del contacto entre miemhros
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* Fortaleza de los lazosgrado de intimidad, reciprocidad, expectativas de
durabilidad y disponibilidad, intensidad emocional.

» Participacion social participacion en actividades sociales, politieajcativas,
de la iglesia y otras actividades.

* Anclaje social: afios de residencia, familiaridad, vecindad y pigdicon
comunitaria.

Sin embargo, el riesgo de utilizar dimensiones dapital social es confundir los
determinantes con los resultados, Aun cuando exidteeulos muy estrechos. El siguiente
diagrama 2 separa las medidas de capital socmlsideterminantes y resultados.

Diagrama 2

Medicion del capital social, sus determinantes y resultados

| }

Determinantes del
capital social

Redes donde prevalece la
confianza y reciprocidad

Caracteristicas de Redes

Resultados del capital
social

Caracteristicas
personales:
Edad

Sexo

Salud

Caracteristicas familiares:

Estatus marital
Presencia de hijos
Recursos:

Educacién

Empleo

Posesion de vivienda
Actitudes y valores:
Tolerancia a la diversidad
Metas compartidas
Caracteristicas del area
local:

Rural/urbano

Nivel socioeconémico
No. de redes en el area
local

Conocimiento del &rea
local

Seguridad del area local

Lazos informales:

Lazos consanguineos
Amigos
Vecinos
Compafieros de trabajo
- Caracterizados por
formas
familiares/personales de
reciprocidad y confianza
negociada

Relaciones
generalizadas:
Gente en la localidad
Gente en general
Gente en grupos civicos
- Caracterizados por
confianza y reciprocidad
generalizada
Relaciones
institucionales:
Relaciones con sistemas
institucionales
Lazos de poder

- Caracterizados por
confianza en instituciones

Tamafio y extension:
Ndmero de lazos
informales

Cuantos vecinos conoce
personalmente

No. de contactos en el
trabajo

Densidad y cercania:
Miembros de la familia
que conocen a los
amigos cercanos
Amigos que se conocen
entre si

Gente del area local que
se conoce una a otra
Diversidad:

Amigos con diversidad
étnica

Conocidos con diversidad
cultural

Mezcla cultural del area
local

Bienestar individual y
familiar:

Capacidad de
arreglarselas

Capacidad de salir
adelante

Bienestar publico:

Salud publica

Vida civica activa:
Voluntariado
Cooperacién comunitaria
Vecindad y area de
bienestar:

Tolerancia a la diversidad
Reduccién del crimen
Bienestar politico:
Democracia participativa
Calidad del gobierno
Bienestar econémico:
Prosperidad

Reduccién de la
desigualdad y pobreza

T

l

FuenteFamilies, Social Capital & Citizenship Project, Auadian Institute of Family Studies, 2002

El cuadro anterior presenta algunos ejemplos questran la relacion entre las medidas de
capital social y sus determinantes y resultadoguds de estos determinantes y resultados
son usados como indicadores de capital social yo@siones la diferencia no es
completamente clara.

Otro problema adicional en la estimacion del cagibaial es la causalidad. Generalmente
el capital social ha sido percibido como una véeiaependiente. Sin embargo el capital
social como otros tipos capitales puede presemtatoble papel ser exégeno y enddgeno.
Por ejemplo la seguridad en un &rea local poddiitéa a los residentes que se conozcan
entre ellos, que a su vez les permitiria actuatopiy facilitar su accion para reducir el
crimen, ya sea directamente trabajando de formauctanen un proyecto para reducir el

39



crimen ¢ indirectamente echandole un ojo a la edaa del otro. Por otro lado Narayan y
Cassidy (2001: 66) reconocen que el capital soaipital estd separado de sus resultados y
gue algunas veces los determinantes del capitell gmxrian ser incluso los resultados del
mismo.

Diversas encuestas y estudios de caso en Méxideenen informacion relacionada con el
concepto de capital social (ver tabla 5) en éséss Mariables asociadas al concepto
generalmente se aproximan mas a la concepcion matee comentada. Son tres los tipos
de indicadores que aparecen mas frecuentementepdeepciones o actitudes de
solidaridad, la confianza en los demas, y la ppa@on en organizaciones o acciones de
beneficio comunitario. La informacion mas frecuemate representada es el porcentaje de
personas que confian en los demas seguida de tieigenion en organizaciones y las
acciones de beneficio comunitario. Aun cuando ehali encuestas aparece informacion
para derivar indicadores de capital social son §dos que permiten hacerlo desde el
enfoque de “microfundamentos” y ninguno arroja tinfacion socioecondémica de los
individuos como para poder obtener sus determisamt estos resultados en la siguiente
tabla 5.

Tabla 5
Medicion del Capital Social en México
(Encuestas con algunos indicadores de capital social)

Estudio/ | Institucién Descripcién e indicadores Relacién
Encuesta |/Fuente
Encuesta INEGI Mide de la cultura democratica y participacion eiddna en los asuntos (i€apta elementos de
Nacional sobre. SEGOB | interés publico: capital social a través
Cultura Temas asociados con Capital Social: de la medicién de la
Politica y «  Grado de confianza en las instituciones politicasgiales cultura democratica y
Précticas - Actitudes, inclinaciones y predisposiciones pafic participacion
Ciudadanas «  Niveles de accion politica, practicas, habilidagésibitos ciudadana en los
(ENCUP) politicos asuntos de interés
«  Participacién en organizaciones civiles y sociales publico: participacion,
+  Participacion electoral confianza, solidaridad
Algunas preguntas: y asociacion
- ¢Qué tanto diria usted que podria confiar endemas
personas? ¢en las organizaciones sociales u oagemes de
ciudadanos?
- ¢Qué tan frecuentemente platica usted sobrertdsigmas
de su comunidad con sus vecinos o amigos?
- ¢Qué tan facil o dificil cree usted que es omEnse con
otros ciudadanos para trabajar en una causa comun?
- ¢Usted forma o ha formado parte de alguna dsidasentes
organizaciones: sindicato, partido politico, aguifa
profesional, cooperativa, organizacion de ciudadaet.?
- Mencione algun problema social de su comunidasd uwgied
piense que podria solucionarse con la participaciénlos
ciudadano:
Encuesta INEGI e | Capta informacién sobre las acciones, recursosigres de los gobierngdncluye informacién
Nacional sobrg INDESOL | municipales. relacionada con la
Desarrollo Algunas preguntas: participacion
Institucional - Ademas de las instituciones de gobierno, ha reeibid | ciudadana en el
Municipal informacion de otras organizaciones nacionales 0| desempefio de los
internaciones que ofrezcan servicios de asesoria,gobiernos
asistincia técnica, cursos de capacitacion ¢ viajes municipales

40



intercambio de experiencias municipales?, ¢cudleg
organizaciones? ¢Qué tipo de servicios o0 apoyesérif?
Con relacibn a las actividades que realiza el
ayuntamiento. ¢(En qué medida considera usted qu
participa la poblacion?

¢Cudles son las organizaciones o agrupaciones d
participacion ciudadana mas usuales en su muniipio
¢Predominantemente, en qué forma se da la pras@eid
servicios publicos en su municipio?: prestacioreda;
convenio intermunicipal; convenio con el estado;
convenio con la federaciéon; en colaboracién con la
comunidad; por concesion a particulares; no exéte
servicio.

Encuesta
Nacional sobre
los valores de
los Mexicanos

Grupo
Financiero
BANAMEX
-ACCIVAL

Incluye informacién principalmente sobre identigacliltura.
Algunas preguntas:

¢,Coémo se logran mejores resultados en el trabapo?a
competencia; con la colaboracion.

¢Con qué compafiero prefiere trabajar?:
trabajador.

Las agrupaciones religiosas se dedican principdknan
prestar servicios eclesiasticos, ganar nuevos eteyeno
sabe.

Los lideres que buscan un consenso total, dificitene
logran hacer algo: de acuerdo, desacuerdo, no.opina
Lograr la cooperacion de todos, vale la pena, aamdo
se posponga o retarde la implementacién de
programas para el bienestar social: asiente; desiemo
opina.

No deben llevarse a cabo programas para elevar €
bienestar social si éstos afectan la armonia pl&nas
relaciones entre la gente: desacuerdo; de acuealo,
opina.

amistoso

los

Presenta informacion
sobre la percepcion d
las personas en
diversos ambitos de §
vida.

Encuesta sobr
creencias
humanas y
valores

Y

Grupo
Reforma,
ITAM
Para reporta
a laworld
Values
Survey

r

Considera preguntas relacionadas basicamente eendias y valores de
los mexicanos.
Algunas preguntas:

En términos generales, ¢podria decir que mucheae gent
puede ser confiada 6 necesita ser muy cuidaddsatal
con otras personas?

Piensa que algunas personas podrian tomar ventaja ¢
usted si tuvieran oportunidad 6 tratarian de s#aa?.

¢ Qué es méas importante en su vida?: familia améos,

¢ Qué tanto tiempo destina a amigos, pariente8, etc.
Aparte de bodas vy fiestas religiosas, ¢con quedreta
acude a la iglesia?

¢ Qué tan interesado esté en politica?

Cuando se reline con sus amigos ¢con que frecuenc
discute aspectos politicos?

¢Pertenece a alguna organizacién voluntaria? ¢E
miembro activo de la organizacion a la que pertehec

¢ Realiza trabajo voluntario (sin paga alguna)?ra;paé
organizacion?

¢ Qué tipo de gente no te gustaria tener como \egho
¢En qué tipo de organizacion tienes mas confianza?
¢Con que frecuencia sigues las noticias en lais@ey

en el radio o en los periddicos?

¢Crees que la gente sélo se deberia ocupar decpiasp
cosas 6 deberia compartir informacion?

¢De quién te importan més las condiciones de vida?,
tu familia inmediata, de tus vecinos, de tus amigesla
raza humana, etc.

¢Estds preparado para hacer algo para mejorar Ig

Capta informacion
bésicamente sobre la
percepciones de los
mexicanos sobre sus
valores y creencias.

a

L)

condiciones de vida de tu familia, vecinos, amigds,?

1
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[traduccion y adaptacién déiuman Beliefs y Values
S.XXI Editores, México 2004.]

Encuesta SEDESOL | Incluye 30 preguntas seleccionadas que se relatimrael tema de capil Presenta la opinion
Nacional de social: Solidaridad, confianza, participacion, éocsocial, y voluntad de | pablicay la
Opinién involucrarse en la solucién de los problemas geetaf la comunidad. | percepcion de las
Publica 'y politicas sociales
Politicas
Sociales
Encuesta: Lo | SEDESOL | Encuesta dirigida a personas pobres salpmpia percepcion de su Presenta la percepcig
que dicen los situacion y la del pais. de los pobres en
pobres 2003 Descatan algunas preguntas relacionadas con ¢hlcsgial; en especial | considerando aspectd
sobre temas de participacion, trabajo voluntanbdaridad, confianza'y | de su vida econémica
asociacion. personal y social asi
Estas son algunas de las preguntas relevantegitdl ccial como también sus
« ¢ Cbmo puede un ciudadano contribuir mejor a disimiosi problema expectativas.
sociales?
e ¢Lamayoria de la gente es honrada y se puedecenfellos
e ¢Los lideres de la comunidad nos representan hiterehgobierno?
e ¢Lagente se interesa solo en su propio bienestar?
e ¢Encudl de las siguientes actividades podria commgterse, para
mejorar su situacion econémica o la de sus hijabajar de manera
gratuita para la comunidad. Formar una cooperativasus vecinos.
etc.
¢ ¢Qué tanto puede ayudar a una persona: tener a&oeso
microcrédito; pertenecer y participar en una igle@ner amigos;
afiliarse a un partido politico, etc.?
e ¢Paraayudar a resolver el problema de la poboezguién preferiria
colaborar: Con el gobierno? Con su familia? Coring=? Con la
Iglesia?
¢ (A quién acude primero cuando hay que mejoragelidonde vive?,
Alguien de su familia sufre un accidente? En casarth catastrofe
natural? Hay conflictos o violencia en la familld@cesita conseguir
empleo?
e ¢Quién piensa que le ayudaria para salir adelas¢egsiedara sin
trabajo?
Encuesta: SEDESOL | Considera temas relacionados con justcialsy actitudes y valores hagi#ncluye las formas y
Corresponsabi la participacion social, especificamente: valores de la
idad y +  Formas de participacion social participacion
Participacion «  Elvalor de la participacién ciudadana
Ciudadana. «  Motivaciones para la participacion social.
Encuesta INEGI — Sefiala la confianza de las personas en el pais ngdttuciones a trave€Establece el grado de
Nacional sobre Banco de | del grado de satisfaccion de la poblacion acercaddtuacion econdémicgsatisfaccion de la
confianza del | México la de su hogar y la del pais con preguntas reladema la: poblacion acerca de
consumidor « Situacion econdmica, presente y futura, de la persde los miembrgssituacion econémica,
(ENCO) del hogar, del pais. la de su hogar y la de
« Situacion actual del consumo de bienes como: alinse zapatos, ropq pais.
de bienes muebles de mayor costo.
» Posibilidad de salir de vacaciones, de ahorraggmte y futura.
Encuesta INEGI, Temas asociados con Capital Social: Cubre temas como la
Nacional sobre metodologial« Participacion en actividades grifis voluntarias y gratuitas a| participacion en
el Uso del y marco comunidad actividades voluntarig
Tiempo conceptual y gratuitas a la
(ENUT). acordados comunidad y
Levantada por INMUJE actividades de
como un ES, esparcimiento, culturg
médulo de la | UNIFEM, y entretenimiento que|
Encuesta PNUD e estan relacionadas cq
Nacional de | INEGI el concepto de capital
Ingresos y social
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Gastos de los
hogares
(ENIGH)

Los indicadores de estas encuestas al generarmiafodn sobre la confianza, la
participacién politica y participacion en organipaes voluntarias o no contienen los
problemas de medicion antes mencionados. Adiciosraten la mayor parte de ellas captan
sélo la parte binaria de la confianza, participagiéolidaridad, se pregunta Unicamente si
confia 0 no, si participa o no, si siente afinidado, también se pregunta la forma en que
participa, confia y siente afinidad pero no el grdeor lo que si la participacion o simpatia
de esas personas se incrementa no se puede cagtarincremento sélo se sabe el
porcentaje de poblacién que confia, participametiealores hacia los demas y sin embargo,
la confianza, la participacion en una organiza@dlos sentimientos de simpatia pueden
tener diferentes grados.

Tratando de no incurrir en los problemas de mediaidteriormente sefialados se busco un
indicador que coincidiera con la definicibn seleoeida, que fuera un indicador de
producto y que reflejara diferentes grados de Bigaren capital social. El indicador de
capital social considerado en esta tesis se rediéws recursos que se invierten en las redes
horizontales de las personas y son las contribasioapoyos o ayudas hacia otros o la
comunidad en la que viven en términos monetaring ynonetarios. Es considerado como
un producto porque su dotacion es el resultad@sledlaciones sociales entre individuos
gue producen recursos utiles para ellos mismosra [ demas (Grootaert y Van
Bastelaer, 2001). Evita los problemas que preselamrindicadores de la confianza y
participacion en organizaciones al no considerarMsgenera diferentes grados al
considerar variables monetarias y no monetarias.
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IV. FUNDAMENTO TEORICO DEL MODELO DE CAPITAL SOCIAL

En esta seccidn se busca desarrollar el model@aegue explica al indicador a utilizar a
través de los modelos clasicos de maximizacion tidelad y fundamenta el modelo
empirico que se estimara posteriormente.

1. Un enfoque de microfundamentos del capital social

Debido a que es dificil pensar en comunidades domadoras de decisiones se considera
un enfoque de “microfundamentos”, que sefala queapltal social de un individuo
depende de sus caracteristicas personales y est@dsrpproducir rendimientos de mercado
o fuera del mercado en las interacciones con oftst® enfoque contrasta con el analisis
basado en el grupo que enfatiza instituciones, agrmpreferencias sociales y resultados
agregados mas que las decisiones de actores indiggd Considerar este enfoque permite
obtener un indicador de capital social en térmioaslinales que se relaciona con las
caracteristicas de las personas a nivel individual.

Un elemento comun de las definiciones de capitalab@®s que se encuentra en las
relaciones entre personas a diferencia de otrasafode capital que reside en los objetos
(capital fisico) o los individuos de forma aislgddapital humano). Como lo afirma Narayan
y Casidy (2001) Simply, social capital exists only when it is sliiré&in embargo existen
diversas formas de concebir y tipificar las relae® interpersonales para examinar su
contenido de capital social.

En la historia del concepto de capital social puatistinguirse dos enfoques: uno centrado
en las relaciones del individuo con los demas § qtre se ocupa de valores y conductas
compartidos por los miembros de un grupo (Trigd@)3). El primero puede asociarse al
uso de microfundamentos en las relaciones intespalss, entendiendo por ello el analisis
de las conductas sociales a partir de un problemaptimizacion de individuos racionales
sujeto a restricciones cuyos planes de accionrlegaer mutuamente consistentes. El
segundo corresponde a una perspectiva macro coadarm@n identificar agregados sociales
con interacciones y consecuencias generales.

Dentro del primer enfoque de microfundamentos ssuamtra Coleman (1990), quien
sefala que las relaciones interpersonales queuicran confianza deben ser concebidas a
partir del calculo individual de la utilidad espd@aade confiar o no en otro. Como parte del
segundo enfoque se encuentran Putnam (1993) iateresn que la orientacion de los
ciudadanos hacia la politica no esté motivada porterés individual sino por una nocién
de bien comun compartidaigicnes$ y Fukuyama (1995) quien asocia la nocion de abhpit
social con la confianza interpersonal que facildaacooperacion entre individuos para
alcanzar objetivos comunes. Ambos autores enfatigaegados sociales como el clima de
confianza existente en una comunidad, las normaval@cientes que regulan la
convivencia, la densidad de las redes o los valeoesles vigentes y su relacion con el
desempefio politico o econdémico de diferentes utstihes. Recientemente, Woolcock y
Narayan (2000) identifican cuatro visiones del tmocial que lo conciben en términos

43



macro: como organizaciones locales, lazos intra ngeri comunitarios y como
comportamientos colectivos enfocados al bienestalo. En esta tesis se adopta el primer
enfoque de microfundamentos.

Existen varias razones para adoptar el enfoqueidefomdamentos. Por una parte permite
considerar un conjunto de preferencias individuai@sonales que incorporan en el
bienestar propio el bienestar de otros, e incorpdaaoptimizacion con la restriccion
apropiada. En segundo lugar, este enfoque peraniteristruccion de modelos tedricos en
donde se asocia el nivel de capital social asura@o los comportamientos observados
(Robison, Siles y Schmid, 2004).

En este marco tedrico se ubica Edgeworth (1881¢ngpostulaba para un individuo la
maximizacion de la utilidad propia mas una proporaie la utilidad de otro agente. De
forma mas reciente, Becker (1974) construye modelosdonde el bienestar propio
incorpora el bienestar de otros y la maximizaciérutlidad individual genera relaciones
sociales de mutua colaboracion, Aun cuando solmdividuo internalice el bienestar de
otros y el resto mantengan preferencias que nopocan simpatia ¢otten kid” theoren).

Teorema del nifio“rotten”

El teorema sugiere que los miembros de una famsdiayudaran mutuamente si sus incentivos
financieros estdn debidamente vinculados, inclussos egoistas. Becker crea una situagion
hipotética en donde un padre altruista y rico keglihero a sus hijos para hacerlos felices. Uno
de los nifios es egoista (el niffotten”) vy siente placer al dafiar a su hermano. El tearem
afirma que el nifio rbtten” tiene un incentivo para evitar dafiar a su hermade hecho se
comporta de tal manera que busca aumentar ladatiagle su hermano porque la felicidad de su
hermano tiene un efecto directo sobre la cantidadidero que va a recibir. Sin crear ninguna
estructura formal de incentivos, el padre altrumtade inducir al nifiorbtten” a comportarse
benevolentemente haciendo que su bienestar depgehtdé&enestar de su hermano. Si los padres
planean el dinero que daran a sus hijos de acummdaosus necesidades cada nifio tendra un
incentivo para ayudar a su hermano de maximizairgresos porque si el otro hermano tiene
mayores ingresos esto significa que el ifdtten” tendrd mas dinero.

Fuente: Becker, Gary (1974). A Theory of Sociaktattions,Journal of Political Economy82,
1063-1093.

Debido a que es dificil pensar en comunidades ctomadoras de decisiones para el
analisis de las causas que motivan la oferta déatapcial de las personas se considera un
enfoque de “microfundamentos”. Este enfoque setjizdael capital social de un individuo
depende de sus caracteristicas personales y estdsrpproducir rendimientos de mercado
o fuera del mercado en las interacciones con d¢Cateman, 1990, Glaeser, Laibson y
Sacerdote, 2002). Este enfoque contrasta con ébiandasado en el grupo que enfatiza
instituciones, normas, preferencias sociales yltatns agregados mas que las decisiones
de actores individuales.

Una teoria general de la simpatia es desarrolladaSplly (2000) que fundamenta la
existencia de la simpatia y examina sus conseagemgntro del marco de la teoria de
juegos para establecer posibilidades de cooperdgiérecuando las estrategias dominantes
de agentes racionales individualistas sean lastrd&cibnarse” mutuamente (dilema del
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prisionero). La posibilidad de modelar los vinculieslas personas en funciones de utilidad
puede deducir un indicador de capital social airpddl comportamiento derivado de
distintos niveles de simpatia.

Tal vez el resultado mas significativo de introdual capital social en un modelo
neoclasico es que el nivel de ingreso de un indiviiene un efecto sobre el bienestar del
otro dependiendo del nivel de capital social erigteentre ambos. Una forma de influir en
el ingreso del otro y por lo tanto en su propionbstar es a través de transferencias
voluntarias.

2. Las transferencias y el capital social

Se consideran las transferencias porque en el moel@tico el indicador de capital social
es visto como una transferencia de ingreso hasiddmas. Las transferencias se refieren a
la oferta de recursos hacia otros con los que ese tuna relacion de simpatia. Las
transferencias pueden presentarse por dos moglpsimero es el altruismo, por ejemplo
las personas podrian otorgar dinero a sus fansliparque les importan y tienen una
satisfaccion vicaria al otorgar ayuda; el segundoek intercambio, por ejemplo los
familiares podrian realizar transferencias a sisshpara compensar algun servicio que
ellos les hayan hecho (Cox y Jiménez, 1990).

Desde el punto de vista altruista Becker (1974)ndeél ingreso social como el ingreso
monetario de una persona mas el valor monetarahat® ingreso en el bienestar de otros.
Asi, el ingreso social entre personas donde sblestm relaciones de simpatia suele ser de
mayor valor que entre quienes no entablan estasioaks. Un ejemplo lo constituye una
familia en donde cada individuo deriva satisfacaiérs6lo del consumo de su ingreso sino
del uso de este ingreso que genera utilidad eddogs miembros. En este caso el jefe de
familia actia maximizando el ingreso total del hoda éste redistribuye el ingreso del
hogar entre los mismos miembros debe tomarse entaugue la pérdida de valor
monetario de un miembro se ve compensada conrehirento en el bienestar de otro.

No solo el jefe de familia sino también otros mieasbactian “como si” ellos “amaran” a
los otros miembros, en el sentido de que ellos mizan no s6lo su propio ingreso por
separado sino también el ingreso familiar. Estonaaifiesta como si se maximizara una
funcion de utilidad familiar sujeta a una restrietipresupuestal que sélo depende de las
variables de la familia. Esta funcion de utilidegl la misma que la del jefe de familia
porque al presentar un interés por el bienestdosletros integra todas sus funciones de
utilidad dentro de una funcion de utilidad “famifiaconsistente. Sustentado en este
principio esta tesis también considera al jefeatrilfa como la unidad maximizadora de
utilidad del hogar.

Desde el punto de vista del intercambio, los miesiae la familia podrian ayudar con
algun tipo de actividad en el hogar o proveer divamas de apoyo en especie a cambio de
transferencias monetarias. Tal intercambio podefarsnediato o parte de un contrato de
largo plazo, por ejemplo las transferencias entiefeotorgadas hoy podrian ser pagadas
en especie o0 en efectivo en afos futuros. Pontotastas transferencias podrian ser vistas
como resultado de un contrato de seguridad satigligito entre miembros del hogar,
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donde las transferencias son otorgadas temporamenios miembros del hogar en
desventaja actuando como pagos de seguro.

Asi las personas que cuentan con relaciones deasargstablecen contratos de seguro para
protegerse contra caidas individuales en el ingyesloaltruismo mutuo ayuda a fortalecer
es0s contratos. En este sentido, las transferepmasen beneficios sociales y econémicos
similares a los de los programas publicos. Enti@satosas, estos pagos proveen un seguro
contra caidas en el ingreso, representan un apangolg@s personas jubiladas, contribuyen
para préstamos a la educacion, ayudan durantengdades y significan financiamientos
para cubrir emergencias.

Lo que motiva las transferencias determina losltados en la redistribucion del ingreso
publico. Con altruismo, las transferencias de mogs publicos tienen poco efecto de
redistribucion del ingreso publico porque los camsbén las transferencias publicas son
compensados por cambios en las transferenciagdpav&or el contrario las transferencias
motivadas por el intercambio pueden amplificar on#s compensar los efectos de politicas
redistributivas en el bienestar de los receptdCex fy Jiménez, 1990).

Més alla de los efectos de las transferencias erpdditicas redistributivas, existe una
relacion entre acciones econdmicas voluntariaansferencias de ingreso. (Robison, L. J.
y Siles, M. E., 1997). Si las transferencias sotumarias o involuntarias influyen en
diferentes sentidos en las decisiones resultamtdssdagentes: si porque el agentene
una posicion en el ingreso relativamente supetiagantg es forzado a transferir ingreso
al agentg, entonces el agenieeducira la cantidad de transferencias otorgadageaitq.
Pero si las transferencias son voluntarias y ahtageslige una cantidad de su ingreso para
transferir al agent¢ que maximiza su utilidad, entonces las transfeasndel agentg
aumentaran con aumentos en el capital social @égiteig

Los resultados sefalados se reafirman si las &wmmsfias de ingreso externamente
impuestas reducen el capital social. Por ejemplona persona es forzada a contribuir al

bienestar de un grupo podria sentir antipatia pgrupo y esto reduce la probabilidad de

esfuerzos voluntarios para contribuir al ingresbgilepo. Pero las personas podrian estar
dispuestas a contribuir al bienestar de otros Ies edaben que los otros también estan
contribuyendo. Asi, un impuesto externamente ottvgaodria tener el efecto de impulsar

las transferencias de ingreso mas que reducirlas.

La evidencia empirica en modelos de transferenmastarias indica que ellas tratan de
apoyar los ingresos de los hogares mas pobresjgoiplo, las transferencias voluntarias
aumentan en 90% los ingresos del quintil mas bajbadares urbanos (Knowles y Anker
1981); estas transferencias elevan en 14% la prgpodel consumo agregado del quintil
mas bajo en Peru (Cox y Jimenez 1989); y tienesferto mediador de los ingresos en dos
localidades mexicanas analizadas por Stark, Taylorjtzhaki (1986). También existe
evidencia sobre el hecho de que los hogares coringésos otorgan mas transferencias:
Knowles y Anker (1981) para Kenya; Ravallion y Diar (1988) para hogares rurales en
Java; Cox y Jiménez (1989) para Peru. Mientradapibogares con bajos ingresos tienen
mas probabilidades de recibir transferencias: Caixnénez (1989) para Pera.
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3. Interdependencia en las funciones de utilidad

En el contexto de esta tesis, esta seccion expboao el bienestar econdémico de los
agentes econémicos es interpersonalmente depemdienbmo las decisiones sobre la
transferencia de recursos entre los agentes aslaidas por cambios en el bienestar de
otros. Parafraseando a Culyer (1991): “a los imdllios les interesan los demas”. Este
argumento se ilustra en el siguiente grafica 1:

Gréfica 1
Gréfica sobre el interés de los individuos en losetnas
Valor
Valor marginal
marginal del ingreso
del ingreso dej parai
dei parai VMgi
C/
VMgij <b\
A
Ingresodei 0 3,000 4,000 5,000

Ingreso dej 5,000 2,000 1,000 0

Fuente: Culyer, A.JThe Political Economy of Social Policgregg Revivals, 1991, p 97.

Este diagrama muestra la redistribucion eficientando existen preferencias acerca de
transferencias del ingreso. En el esquema las cialugs marginales se muestran en el eje
de lasXsy los ingresos de los dos individuos a lo largb gje horizontal. VMg es la
valuacion marginal del agentele su propio ingreso YMg; es la valuacion marginal del
agentd sobre el ingreso del agentéPor ejemplo el agentecuenta con $4,000 de ingreso
por afio y el agenfecon $1,000. Antes de la transferencia la valuamiénginal del agente

i de su propio ingreso de $4,000abs La VMg del agente sobre el ingreso deesac > ab.

Por lo tanto, para incrementar su propia utilidedgente transferira algo de su ingreso al
agentg. En este diagrama, el bienestar del ageete maximizado cuando ha transferido
$1,000. En este punto la utilidad marginal del vd® un peso de su ingreso retenido de su
propio uso es igual a la utilidad marginal del @mento de un peso en el ingreso del agente
j. Asi, para que el bienestar sea maximizado lsfieaencia debe ser hecha. La eficiencia
distribucional se obtiene don¥&1g=VMgj para el agente

Este analisis enfatiza el hecho de que al individaple interesa el bienestar de otros y (b)
es generoso. Si MMg; (utilidad marginal del agentederivada del ingreso del agente
fuera en cualquier lugar cero el ageinpedria ser indiferente sobre el bienestar deltagen
y por lo tanto no estaria interesado por el otreenia generoso. Si tuviera un valor positivo
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pero debajo d&/Mg, en cualquier lugar a la izquierda dge el agentel podria estar
interesado por el otro pero no ser generoso —altageao le interesaria lo suficienigara
hacer la transferencia. En ambos casos existe oh&i@ de esquina para la cual
VMg>VMg; y para la cual resulta ineficiente hacer la traresfcia. Las curvas de
indiferencia proveen una forma mas general de expeste enfoque. La siguiente grafica 2
muestra el andlisis de las curvas de indiferencidrapsferencias cuando existen
preferencias acerca de las distribuciones del sngre

Grafica 2

Curvas de indiferencia y transferencias cuando exisn
preferencias acerca de los demas

Ingreso de i

A

Eo d

0 C B lo que recibe |

Fuente: Culyer, A.JThe Political Economy of Social Poliggregg Revivals, 1991, p 111.

Asumiendo que la linea de posibilidades del agemfee puede transferir estd dada ABr

y representa el argumento de que $1 sacrificad@lpagente es recibido por el agente
Considerando que el agentprefiere el puntdo (asumiendo que no es egoista) donde la
curva de indiferencia es tangente a su linea debipdades de transferencia®aC
representa el limite de las posibilidades de teamestias con costos de transaccion. Si la
curva de indiferencia fuera tangencial en alguni@ario largo dé\a, i otorgaria menos jy
recibiria menos; si la tangencia ocurre eatsec, i otorgara mas perorecibira menos. Si

la tangencia ocurre entey C, i otorgara mas y recibird mas. Si los “efectos sobre el
bienestar” son en cualquier parte positivos, ehtegepodria descartar la seccié@ dado
gue el efecto sustitucion negativo es reforzadogpefecto en el bienestar negativoide
entonces decidiria cualquier lugarAle

Poniendo el mismo argumento a la inversa y empezaednuevo desde el punEm.
Ahora considerando que las transferencias sondiatlas. Si los efectos en el bienestar
son positivos, la nueva tangencia de una curvadi&rencias con la linea del limite a las
posibilidades de transferencia establecidoAdrse ubicard ebd cuandoi otorga menos
peroj recibe mas o edD cuando otorga mas y recibe mas. La evidencia de la relacion
entre el ingreso y las transferencias es positivde \cierta relevancia considerando los
efectos del bienestar.
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Hochman y Rodgers (1969) utilizando este analisi® un mayor nimero de personas
concluyeron que tanto el tamafio de la distribu@omo la respuesta de la demanda de
cada persona por transferencias por cambios endikesenciales del ingreso son
importantes. Considerando sus resultados plantesupiéguntas: ¢qué tan grande debera
ser la transferencia que el agentiecida hacer al agenjtey ¢.cémo esta cantidad varia con
el diferencial del ingreso?, la respuesta a la grandepende de los diferenciales del
ingreso entre el agentey el agentg. La segunda respuesta depende de la elasticisad co
respecto a los diferenciales del ingreso, de laatiela de por incrementos en el ingreso de

j lo cual es medido en esta tesis a traves del ¢eeficde simpatia.

En el enfoque de interdependencia de las funciaeesitilidad, la determinacion del
tamafio apropiado de la redistribucidén entre el 'geynj implica que las transferencias de
ingreso pueden ser justificadas por una funcion béEnestar social que hace las
comparaciones interpersonales, dado que la intendigmcia en la utilidad es reconocida y
tomada en cuenta. En otras palabras, si porquerdaasnen el ingreso del agentafectan

la utilidad del agenté de forma favorable, las ganancias de la transt&eson posiblés

El criterio de Pareto puede ser usado para encoatrdgamafio de las transferencias
eficientes.

4. El capital social en las funciones de utilidad

El bienestar de los agentes econdmicos es intemmreente dependiente y varia de
acuerdo a la fortaleza de las relaciones, valoré®mnos sociales. En este contexto, el
capital social mide la extensién de esta dependeantgrpersonal a través de coeficientes
en un modelo en que los agentes con preferendmases maximizan su utilidad (Robison,

1996).

Sin embargo, existen otras posiciones que sefal@nta interdependencia entre el
bienestar de los agentes econdmicos no existe loguedividuos actlian de forma egoista
en el siguiente sentido (Swedberg): “los actoreéviduales con libertad de accién hacen
calculos racionales de su autointerés en el meftcalticionalmente, algunas de las
aplicaciones del modelo neoclasico asumen prefa®ragoistas (Edgeworth, Tullock y
Adam Smith). No obstante, otros trabajos han extenel modelo neoclasico mas alla de
su enfoque tradicional sobre el egoismo. Una exterdel modelo neoclasico asume que
un agente altruista tiene un gusto por la filarieopor ejemplo, el modelo econémico de
Becker (1974) tiene implicaciones altruistdsa segunda extension del modelo neoclasico
del autointerés trata la utilidad de la persbnamo dependiente de su propio consumo de
bienesx y de la funcién de utilidad de la persgnd)j. Por lo tanto, la personanaximiza
Ui=f(x;, Uj), donde la utilidad de la persopas tratada como un bien que la persona
consume cuando desea aumentar su propio interéah@e y Stark, 1988). Otras
extensiones al modelo neoclasico reconocen relesientre los miembros de la familia
gue afectan su comportamiento economico, sefiakatogumiembros de la familia podrian

1 . . . . .

Las transferencias voluntarias como las hechase &rhilias podrian ocurrir en el caso de dos pexrsoEn
el caso de N-personas los individuos, al menosoquea una coercion, elegiran ser “gorrones” y psidria
justificar la intervencién del gobierno.
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actuar en favor del interés del otro. Por ejemploabajo de Becker (1974) establece que
el bienestar de los agentes depende del bienestas dtros miembros de la familia.

La esencia del modelo neoclasico radica en el stipude tomadores de decisiones
racionales con preferencias estables que maxinszagropia utilidad usualmente definida
sobre su propia canasta de consumo. En la tedrieagial social el supuesto sobre los
tomadores de decisiones racionales que maximizgmaogia utilidad es aceptado pero se
rechaza el supuesto de preferencias egoistasginde ello, se acepta el supuesto sobre la
importancia de las relaciones y su influencia pagaar las metas socialmente deseables
(Robison y Hanson, 1995). Algunos ejemplos que engéhn la importancia de las
relaciones son los siguientésun vendedor de un coche usado esta dispueste@piin
precio por abajo del mercado a un amigola probabilidad de aprobacion de un crédito
puede darse con un ahorro en costos de inform&smmid y Robison, 1995).

Las relaciones mencionadas son representadas pbcieotes de capital soci#, que
modelan el grado al que el bienestar de la pers@®minfluido por el bienestar de la
persong y viceversa. La personapodria desarrollar una relacion de afinidad 6 sitiap
hacia la persona La magnitud y el signo del coeficiente de camtadialKk depende de las
preferencias y valores compartidos ideacia caracteristicas importantes de la pergona
percibidas por. Por ejemplo, §ies una persona que le gustan las mismas cosastignea
los mismos valores quela relacion serd de simpatia o afinidad. Peliovsi aj como un
competidor en un juego de suma cero, la relacidbgilemente sera de antipatia incluso
cuando los competidores sean miembros de la familia

Los coeficientes de capital social también depentdela distancia social o conciencia del
otro. Las relaciones entiey j pueden ser desarrolladas séla ss consciente de Una
distancia social infinita implica queno es consciente de la existencig g& es cero. Las
relaciones positivas entre la persanaj estan representadas por coeficientes de capital
socialK y significan un recurso para amhbogj. Lo cual podria permitir pextraer favores

y concesiones de que de otra forma podria ser dificil obtener. Rarpersona, esto
representa una oportunidad para incrementar sedt@mnal mejorar la condicion fle

Las inversiones en capital social ocurren a tral@steracciones positivas entrg j que
podrian incluir el intercambio de recursos y coiwess en precios. Por ejemplo,
inversiones en capital social que podrian produairsacciones a precios diferentes de los
de mercado y fuera de los mercados formales poddamjemplos de fallas de mercado
pero en lugar de ello representan inversiones gitataocial.

La inversion en capital social puede ser modelad&adiguiente forma, la maximizacion
de la funcion de utilidad de la persadres la siguienteMax Ui=Ui(li(x), 2KlI;(x)) sujeta a
siendo menor o igual a un limite de tiempo y reasidisponibles depara construir capital
social conj. Las variables; y |; representan ingreso u otras medidas del bienesiay f
Este modelo sugiere algunas oportunidades de meegion de utilidad que son ignoradas
en algunos modelos neoclasicos. Por ejemplo, cerssi caso dondgpuede influir en; .

En este caso podria trasladar algo de sus recursgsparque esto incrementd y asi
incrementa la utilidad die En otros casos, los esfuerzos por auméngardrian reducik.
Cuando incrementos en el ingreso entran en canffich mantener o incrementar el capital
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social entonces se hace un balance entre el ingreseapital social, Schmid y Robison
(1995).

5. Capital social como simpatia y transferencias Wwintarias

En el modeld que se presentan se parte de los siguiente sopuglsagente que siente
simpatia o afinidad es el que ofrece capital spgiadl agente objeto de la simpatia o
afinidad es la que posee capital social. Asi, qafezce capital social es el agentequien

lo recibe es el agenfe Si el agente tiene conocimiento de y simpatia gorentonces
cualquier mejora en el bienestar pggambién beneficiara el bienestar dele forma
indirecta. Como resultado de ellgpuede esperar que el agentke extienda favores,
términos de intercambio preferenciales y otro tpdeneficios que no implican costos en
mayores que los beneficios indirectos que puedenebtpor las mejoras en el bienestar de

J.

Las relaciones de simpatia ideaciaj se denominan capital social y son representadas por
coeficienteKij que modelan el grado en el que el bienestar derkopa es influido por

el bienestar de la personéRobison y Hanson, 1995: 3; Schmid y Robison, 193558 y
59-66). AsiKij mide la relacién deconj desde la perspectiva deLa afinidad 6 simpatia
guej tiene hacia es un acervo de recursos payees representado corigi. Entoncesi

es como una deuda gjgene coni. El sentimiento quetiene hacia esta una funcion del
sentimiento qué tiene hacig. El capital social también puede ser medido hsicraismo,

es decir la autoestim&i).

Las relaciones de la persomahaciaj tienen los siguientes signos: simpati&j>0),
antipatia Kij<0), o neutralidadKij=0)°. Si el capital social es igual a cero, un cambiele
bienestar d¢ no tiene efectos en el bienestar déntonces, la Unica forma en queuede
aumentar sus beneficios es aumentando su propiediae independientemente jd&i el
capital social es positivo, un aumento en el biemetej genera un aumento en el bienestar
dei, entonces puede aumentar su bienestar al contribuir a nregraienestar d¢, el
agente siendo racional tendria que calcular la tasa détgcion del beneficio propio por
el beneficio de otros. Si el capital social es tiggaun aumento en el bienestar de
disminuye el bienestar deEl agenta puede aumentar su bienestar disminuyendo glide
podria disminuir su propio bienestar al invertirles medios para destruir el bienestaj de
y de esa forma aumentar su propio bienestar.

El coeficiente de capital social estd en funcionlaleelacion entre ambos agentes y la
oportunidad y la conciencia de poder ejercerlo.daule solo se consideraf&0 en esta
tesis, un incremento en el ingreso del otro genarancremento en la utilidad deAsi el
agentd podria aumentar su propia utilidad al transfegréso al agente El coeficiente de
simpatiaKij establece la magnitud en el que el bienestar gerlsona es influido por el
bienestar de la persopa

2 Estan basados en De la Torre R (2000); Robisdimisicy Hanson (1995); Andreoni (1989), Echeverria 'y
Diaz (2002).

3 En esta tesis sélo se esta considerando el capitall positivo por lo tanto Kij>0, se describérapital
social negativo y neutral sélo para fines ilust@gipero sin fines de medicion.
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Con base en Yreoni (1989,1990), Echeverria y D2@pZ), Altonji, Hayashi y Kotlikoff
(1996) y Konow (2004) a continuaciéon se proponemodelo tedrico para analizar la
relacion del capital social como simpatia con lamdferencias interpersonales. En este
modelo el capital social depende de caracterisioaBecondémicas que son exdgenas al
modelo. Aqui la utilidad de un individuo depende sie ingreso, de su nivel de
transferencias y de una valoracion personal respaciotro individuo dada por un
coeficiente de capital social definido como coefite de simpatia.

Los agentes y j tienen funciones de utilidad iguales de tipo Colshtfflas pero para
simplificar se consideran funciones logaritmicas.adsencia de simpatia las funciones de
utilidad sélo dependen del ingreso final propfd: (

U =fdf ) U .=LnlIf ) (1
U, =fdf ) U,=Lnlf @)

Con simpatia las utilidades de los individuos dependel ingreso final propio, de las
transferencias que da un individuo a offt) ¥ de un coeficiente de capital social que mide
el aprecio de una persona hacia otra, lo cual wegudepende de un paramefroque
incorpora las caracteristicas socioeconomicas slénttividuos como género, tamafio del
hogar, region, edad, educacion, tenencia de l@nild, etc. Estas caracteristicas afectan el
nivel de simpatia que siente un agente por otrqueodependiendo de distancia social de
conj el agente podria tener un sentimiento de simpatia o afinmag. Por ejemplo sies

de la misma region, de la misma edad y del mismergequea entonces podria tener una
alta afinidad o alta simpatia por

U=t (|f i Tt )Kij ) (3a)

U j:f (If J’thl)KJI(oo) (4a8)
U.=Lnlf +K,@)LnTt, (30)
U,=Lnif +K,(a)LnTt, (4b)

La simpatia descrita en las funciones de utilidateréores sefiala que un individuo
incrementa su bienestar por el ingreso que traeséieotro y no por el nivel de bienestar
gue alcanza el otro. A este tipo de simpatia Yréb®89,1990) le ha denominadaérm
glow’ y representa la idea de que el dar en si misnmermgesatisfaccion. Yreoni considera
un modelo en donde la utilidad de un agente depdet®tro y su funcién de utilidad
refleja dos motivaciones para donar, la primereeiere a las contribuciones y la segunda
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a la satisfaccion sicolégica derivada de la domacKsi, los agentes derivan utilidad al
donar independientemente de su consumo corrientaltfsismo o egoismo no sélo influye
para determinar el monto de las transferenciae, taimbién para generar la experiencia de
la donacién tvarm glow. La oferta de transferencias puede ser intergeeteomo un
regalo para el donante ya que el donador transfieee dotacién valiosa para la otra
persona.

En cierto sentido el tipo de simpatia descritoanflinciones de utilidad de las ecuaciones
(3b) y (4b) representa un capital social “débil'epues el cambio marginal del bienestar
generado en el otro individuo el que afecta eldsé&r propio y no el bienestar ajeno en su
totalidad. Dado que se esta considerando una delai® simpatia se asume para cada
individuo queK tiene valores entre cero y un@<K<1), de manera que &i es igual a
cero lo que se da a otro no tiene peso en el lh@m@opio y sK es igual a uno lo que se
da a otro tiene una ponderacién tan alta como éosguyposee para uno mismo.

El ingreso final de y j esta dado por la suma del ingreso inicia) § las transferencias
netas n). Estas transferencias netas, a su vez, estanuestas por transferencias
recibidas Tr) menos transferencias otorgad@f.(

If =10.+Tn (5)
If =lo,*Tn (©)
T=Tr-Tt @)
n=Tr,-Tt, (8)

Considerando costos de transaccion iguales a oerasame que las transferencias
otorgadas por el agenieson iguales a las transferencias recibidas pagehtej, y

viceversa.
Tr,=Tt, ©)

Tr=Tt (10)

Las transferencias otorgaddg)(son las Unicas variables que un agente puedeotamtEl
ingreso inicial [0) y las transferencias recibidabr) son variables exdgenas. Entonces, la
variable estimada en el modelo s€&taEl problema de optimizacién esta dado por:

MaxU =Ln (lo+Tr-Tt)*K,@Ln Tt (11)

tij

MaxU, =Ln llo,“Tr, T}k, @Ln Tt @2
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Las condiciones de primer ordedJj / JTti y AJj | JTtj) del problema de maximizacién
son las siguientes:

o, __ 1 Kyl@)_
aTti |O. +th _Tti Ttij

o, 1 +Kji(a)=
oTt, lo*Tt-Tt, Tt

La maximizacion de utilidad de cada individuo irosplique las transferencias Optimas que
otorga un individuo son iguales a su ingreso fya su nivel de simpatia, es decir al
coeficiente de capital social, el cual depende aven del vector de caracteristicas
socioecondémicas], tales como edad, género, educacion, tamafio dgrhtenencia de
vivienda, region, residencia, ocupacion, etc.:

Tt=K,(a)If (13)
Tt,=K, (@)If (14)

Dado que el ingreso de cada individuo dependegiedasferencias que reciba del otro, y a
su vez las transferencias a otorgar dependen dgkso propio, resulta que las
transferencias a otorgar dependen de las transfasea recibir. Esta interaccion lleva a un
equilibrio de Nash a partir de la sustitucién deflanciones reaccién

15
Tl o0 T ”

=D lo+Tr ) (16)
1+ Kij (a) j j

Dado queTti= Trj y Ttj= Tri , entonces las transferencias otorgadas resulteldejuilibrio

final (Ttie, Ttj@ pueden ilustrase como lo muestra la siguienticgra.

* La ecuacion (15) se obtienen de sustituir (5)y(@0) en (13) y la ecuacion (16) de sustituit (8) y (11)
en (14)
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Gréafica 3

Tt
_Kila) o
= (1+K ji (O'))(IOJ-'-T“)‘
} K (@) e
Tt' (1+Kij(a))(IOI+TrI),
Ttie
the Tt]

En la gréfica 3se observa que lo que se transfigwenindividuos es mutuamente
consistente, en el equilibrio lo que el individumansfiere a j y lo que j transfiere a i esta
fijo, entre mas simpatia mas se transfiere hastaerger a un nivel de equilibrio en el que
la transferencia marginal es cero. Con el anaisisrior y bajo ciertos supuestos se podria
observar el concepto de reciprocidad, desafortunadte no se tiene control sobre los
recursos recibidos sélo sobre los otorgados. Es @alabras desde el punto de vistaate
posible conocer el nivel de simpatiaideaciaj a través de los recursos que otorgg
como proporcién del ingreso deero no es posible conocer el nivel de simpatjahaeiai
porgue no es posible conocer cuanto del ingregardesfiere a8 dado que no conoce el
nombre dg ni su ingreso, por lo tanto no sabe si lo questrarej ai es mucho o poco del
ingreso dg, lo Unico quda puede percibir dgson los recursos recibidos délamese vy j
individuo o grupo).
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Gréafica 4

Tt
Tt;
Tt;2
Ttie2
1€ / Tt|1
Ttiel

Ttel Tte2 Tt

Haciendo un andlisis de estatica comparativa, @mdfica 4 se observa que si aumenta la
simpatia del individud hacia el individug entonces aumentan las transferenciashadeia

j, lo que a su vez aumenta las transferencigddeiai y asi sucesivamente, al final debido
a que la pendiente es mayor que uno las transfasedei haciaj aumentan mas. Por lo
tanto aunque sélo aumente la simpatia de un sdleidoo las transferencias de los dos
individuos aumentan.

En lo que respecta a la evidencia empirica respaictipo de simpatia predominante
Altonji, Hayashi y Kotlikoff (1995) muestran hallgas experimentales que sugieren que
los modelos de altruismo puro no corresponden alpostamiento de los individuos,
acercandose mas bien a una simpatiarth glow. Sin embargo Konow (2004) encuentra
gue las funciones de utilidad inferidas resultanus® combinacién de altruismo puro y
“warm glow. La implicacion de lo anterior es que las transfigias como proporcion del
ingreso tienden a subestimar el capital socialguma medida.

Aunque es interesante establecer las transferefiwédss para el propdsito de esta tesis es
de mayor interés lo que implican las ecuacione$ y1@4) pues al sustituir en ellas las
transferencias del equilibrio final se obtiene gqueapital social que depende de un vector
de caracteristicas socioecondmicas es igual adpopzion del ingreso que transfiere un
individuo a otro:
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K, (cr):-:_ftiie (17)

_Tte
Kij (0’)— I.I: i

Las ecuaciones anteriores muestran que el capital ©ofrecido por cada individuo puede
aproximarse a partir de sus transferencias otosgeat@o proporcion del ingreso final. Este
resultado sera aprovechado para inferir la ofeztaapital social individual a partir de sus
contribuciones al ingreso de otros. Para estabbamodelo econométrico que se estimara
posteriormente se utilizan de nuevo las ecuacidh8s y (14) aplicando logaritmos se
tienen las siguientes ecuaciones:

(18)

LnTt = LnK, (@)+Inf, (19)

LnTt; = LnK; (a)+ In If (20)

Asumiendo que los resultados son los mismos paraligiduoi que para el individup se
plantea el siguiente modelo derivado de las ecnasi¢l19) y (20)

LnTt=LnK(a)+ ALnlf (21)

De la derivacion de la ecuacion 21 se desprendeehuelicador de capital social es el
cociente de las transferencias otorgadas con respkeingreso. El coeficiente representa

la elasticidad de las transferencias con respelciogeeso, se asume gque=l lo que
significa que las transferencias aumentan en laneniproporcion que como lo hace el
ingreso, lo que significa que al existir sentimgantle simpatia hacia otros el incremento en
el ingreso produce un incremento en las transfeaeren la misma proporcion. 8«1
significa que el individud transfiere menos de lo que le ingresa, lo cualkipodstar
relacionado con sentimientos de antipatia y siafded podria significar queestima mas
aj que asi mismo como para transferir un monto maysu ingreso, lo que significa
endeudarse para dar al otro. De la ecuacion (2d¢gaende el siguiente modelo donde los
términos del paréntesis representan al coeficiede simpatia expresado en el
términoLnK (a).

Cada uno de los parametrdsdel paréntesis representa una caracteristicaesmziomica
del individuo del tipo género, tamafio del hogagide, edad, educacion, tenencia de la
vivienda, etc. y esta asociada al nivel de simpddéiacada individuo con respecto a su
ingreso. La constante C indica un cierto gradoiapatia que no depende de ninguna de
las caracteristicas mencionadas, se esperarial qudilegaritmo de C fuera el nivel base
del coeficiente de simpatia de los individuos quede aumentar o disminuir dependiendo
del comportamiento de las variables sociodemogrgfiEl nivel de simpatia de una
persona podria estar determinado por la constan® cada uno de los parametros
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socioecondmicos que afectan al capital social dmdiriduo fuera cero. Cada uno de los
coeficientef3 de cada una de estas variables representa eimiaste o disminucion del
capital social de los individuos en términos de samacteristicas socioecondmicas. El
modelo que se presenta abajo es el modelo empirapuesto para la estimacion de los
determinantes del capital social.

LnTt=(c+ BX, + B,X, +...+ B,X_ )+ ALnlf (22)

Dado que el producto que se obtiene derivado deelasiones de simpatia es el indicador
de inversién en capital social (KS). El indicado® kstaria representando el siguiente
diferencial LnTtALnIf. Entonces el modelo empirico a estimar queddei la forma que se
expresa a continuacion, se expresa en términosndiog por el método de cointegracion
gue se empleara.

KS =¢ + B Xy + BoXio +ot B X, (23)

En lo que respecta a la evidencia empirica respaictipo de simpatia predominante
Altonji, Hayashi y Kotlikoff (1995) muestran hallgas experimentales que sugieren que
los modelos de altruismo puro no corresponden alpootamiento de los individuos,
acercandose mas bien a una simpati@h glow. Sin embargo, Konow (2004) encuentra
gue las funciones de utilidad inferidas resultanus®& combinacién de altruismo puro y
“warm glow. La implicacion de lo anterior es que las transfigias como proporcion del
ingreso tienden a subestimar el capital socialguma medida.

A través de este modelo es posible obtener undddicde capital social en términos
cardinales que se relaciona con las caracteristiealas personas a nivel individual. El
indicador de capital social consiste en los reausecidos por las personasomo
proporcion de su ingres@ste indicador se relaciona con un coeficienteim@atia que
representa el grado en que una persona incorpdreeméstar de otra en su funcién de
utilidad y que la lleva a compartir recursos camdemas. En este modelo el capital social
de un individuo depende de sus caracteristicasom&es y estas pueden producir
rendimientos de mercado o fuera del mercado ent@scciones con otros.
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V. LA CONSTRUCCION DEL INDICADOR DE CAPITAL SOCIAL

En esta seccion se busca desarrollar los supugstose encuentran detras de la seleccidon
del indicador de capital social asi como expli@acdonstruccion del indicador de capital
social que se utilizara en la estimacion del modetpirico de los determinantes del capital
social.

1. Supuestos en la seleccion del indicador

El indicador de capital social que se utiliza esnalicador de producto y es el resultado de
las relaciones sociales entre individuos que prexuecursos utiles para ellos mismos o
para los demas. Este producto es derivado deléasaees de simpatia entre las personas y
representa el grado en que una persona incorpdreemstar de otra en su funcién de
utilidad y que la lleva a compartir recursos cos ftemas y es considerado como un
indicador de inversion. Entonces el indicador desiigion en capital social consiste en los
recursos ofrecidos por las personas como propord®nsu ingresoEste activo es
considerado como un bono cuando un agente tieee@én el éxito del otro agente por lo
gue la oferta se asume como un indicador de irwersn capital social. (Glaeser, Laibson
y Sacerdote, 2002).

A continuacién se busca explicar que\sil 1 de la ecuacion (1*) entonces el capital social
esta representado por LnTransfers-Lningreso y &3tmino esta relacionado por un
coeficiente de simpatia determinado pBtF&*H2x2*. .. #0Xn “A partir de los resultados
obtenidos en la ecuacion (21) del modelo tedéricoagital social es representado por la
relacion entre transferencias voluntarias otorgadeisnivel de ingresos de los individuos
siA 1. A partir de esta relacion se obtiene un térmime puede ser interpretado como un
coeficiente de simpatia que genera la relaciérabpara poder realizar las transferencias

voluntarias, estos términos son reexpresados sigugénte forma:

KS = recursos que se ofrecen a otros con respkictgraso.

LnTransfefo+ :X1+B2X>...+ BnXn+ALningreso a*

KS=LnTransfeixLnIingreso

Coeficiente de simpatia L& Faxzr. .. #BnXn
donde el indicador LnTransfer se refiere al logaoit natural de las transferencias
voluntarias, el indicador Lningreso se refiere ajdritmo natural del ingreso corriente
monetario de los jefes del hogar que son transfestais, estas ecuaciones provienen de las
ecuaciones (19), (20), (21), (22) y (23) del modetwico.
Para simplificar el andlisis se observa que siieélnde simpatia que relaciona las
transferencias con el ingreso no depende de lzbles socioeconomicas de los individuos

Xi=0. Esto generaria una forma reducida de la ecugd®nde la siguiente manera:
Transfero+Alngreso y despejando quedaria Transfer/ingrgsmirigreso)h. SiA 01
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entonceg3o seria el término que relaciona las transferenafantarias y el ingreso y se
refiere a la propension promedio a transferir pifarentes niveles de ingreso. %0
entonces el coeficiente de simpatia esta reprefemar el antilogaritmo del coeficiente
(€®°) y muestra el promedio de las transferencias Vatias con respecto al ingreso.

Dado que en esta tesis se busca estimar los deteri®s del capital social entonegs 0.

Se busca explicar Transfer/ingreso en funcion devéiables que determinan al modelo
por lo que el coeficiente de simpatia puede seresggo de la siguiente forma
ghorPXuaXar. . nXn ge espera que este valor se encuentre entrey cgro dado que es la
elasticidad de la utilidad con respecto a las feaaaciad y se refiere al porcentaje en el
gue un individuo valla el bienestar de otros retspat bienestar propio. Se espera que
entre mas simpatia exista entre las personas rsegazl nivel de transferencias voluntarias
con respecto al ingreso de las personas.

Los valores del coeficiente lambdg &e registran en la tabla 6 para los diferenpestde
capital social utilizados en las bases de datdssipaneles sintéticos para los afios 1992-
2004. El valor de\ es casi uno y es significativo, por lo tanto ekdelo puede ser escrito
de la siguiente forma LnTranfer-Lningreso=KS. Estfuerza el supuesto del modelo
tedrico acerca de la elasticidad de la utilidadidgteso constante. El valor estimado del
coeficiente de simpatia (CS) obtenido del valogf&*:*F2Xz+ - B0y estra el promedio
de las transferencias voluntarias con respectmgieso. EI CS presenta un valor de
alrededor del 1%, es decir la valoracion del bitamede otros en la utilidad propia es de
19%°. A continuacion (en la tabla 6) se presentan dssiltados de las estimaciones para el
valor del coeficient@ y CS para los diferentes indicadores de capitabboonsiderados.

Tabla 6
Valores del coeficiente lambda y la constante patlas
diferentes estimadores de capital social

Indicador del capital social Valor de los
estimadores**
. . . : Bo=-2.054234
Vincula Ayuda a parientes y personas no miembros delrhoga Monetario )\*i(;).8898092
CS =0.01084

! La elasticidad de la utilidad con respecto adassferencias esta dada gor= oU/3T*T/U
—gPoHBIXarBaXzt. .. 4BnXn

2 | os datos se obtuvieron de los paneles sintépana los afios 1992-2004 y con el método Tobit gue s
explicard mas adelante en la seccién de explicat@bmodelo empirico. Por ahora sélo se busca@pijue
dado queA O lentonces KS=LnTransfers-Lningreso y estd relaclonpor un coeficiente de simpatia
determinado porP@!PxBxar. .. fnxn

3si X;=0 entonces el coeficiente de simpatia es igufll,ale lo que se deduce que entre mas negativo sea el
valor defo mayor simpatia existe porque el antilogaritmdedeonstante genera valores positivo§°ayepor

lo tanto mayor peso le otorgara a la simpatia ¢greéen las personas hacia los demas. Esto podifarcaun

en el caso donde; % 0 (CS= &*BIX1B2X2+ . X0y oj |aspB;s. asociadas a lassXpresentaran un peso muy
bajo en la ecuacién general como para afectar@l magativo de3o.

60



Monetario+ Bo=-2.547864

No A=0.9330937

monetario CS=0.01083
Monetario Po= -4.607197

S L e . : : A=0.9177326

Puente 1Contribuciones a instituciones benéficas, iglestauz roja, B

servicios eclesiasticos. €5=0.00393
Monetario+ Bo=-4.554583

No A=0.9204544

monetario CS=0.00392
. Bo=-5.400887

Monetario A=1.000106

Puente 2 Aportaciones comunales para festividades locales CS=0.01507
Monetario+ Bo=-5.071754

No A=0.9716562

monetario CS=0.01532
. [Bo=-4.243865

Monetario | "\ ~0.9453496

Puente 3Contribuciones para obras de servicio publicalloc CS=0.01095
Monetario+ Bo=-4.139516

No A=0.9349329

monetario CS=0.00185

. Bo=-4.40328

Monetario | 3~0.9204092

Puente TotalPuente 1+Puente 2+ Puente 3 CS=0.00429
Monetario+ Bo=-4.247985

No A=0.9173359

monetario CS=0.00425
. Bo=-3.730756

Monetario | 73200623747

Vinculo+PuenteVinculo + Puente 1+Puente 2+ Puente 3 CS=0.03949
Monetario+ Bo=-3.976948

No A=0.9706555

monetario CS=0.03957

*Los coeficientes lambdas fueron significativos al 99% de confianza y urfad® alrededor

de 80%, los que significa que la mayor parte dernsferencias producto del capital social

gue existen entre las personas estan siendo ekmdigmr su ingreso.

**[as estimaciones que se presentan en este cisadrealizaron utilizando los diferentes tipos dpitea
social con las bases de datos panel y el méto@miheegracion que se explicara posteriormente.

**+CS se refiere al coeficiente de simpatia y séugb deg?CPX1#BXat. . #BnXn 1o qatos provienen de las
tablas del anexo 2 y se describen con detallesadélante en la parte de inferencias.

Los coeficientes de simpatia se obtuvieron delagaritmo Bo+31X1+32X2+. .. {3nXn
(CS=goPXurpXar. .. XM yiilizando los valores de Igs estimadas en el modelo Tébit
ponderadas en los promedios de cada una de leblesriindependientes cuando estas
variables no fuerordummys En el caso de las dummys los estimaddsesfueron
ponderados en los valores correspondientes, papenujer=1 y hombre=0, entonces se
uso el valor igual a 1 para considerar mujeres.

* Se estimé bajo el modelo Tobit porque son datoswados o truncados (més adelante se explicara el
método). No estimd por cointegracién porque baje egtodo no genera valores para la constanteale un
regresion.
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2. Seleccién del indicador

El indicador de capital social a utilizar son lesursos que una persona otorga a otra con
guien mantiene un nivel de simpatia que represntimculo social para el acceso a dichos
recursos.

Se considerara dos tipos de capital social basadlds que la literatura denomina como
“redes” y “accidn colectiva”. “Redes” se refierdas lazos o vinculos horizontales que las
personas tienen para proveerse de recursos 0 apdgosion colectiva” es el grado en el
que la gente coopera para alcanzar metas comumes §o son impuestas por una fuerza
externa. “Accion colectiva” también puede ser cdesaida como el grado en el que la
gente esta dispuesta a contribuir con dinero otieompo para alcanzar metas de beneficio
comun. Este enfoque asume la extension de anddikiadicador y esta relacionado con el
namero de personas con las que se relacionan ilasnps, “redes” se refiere a la parte
individual y “accion colectiva” se refiere a la pacolectiva.

En estos dos grupos de indicadores se enmarcelasificacion que la literatura del capital
social llama Bonding” (Vinculo)o “Bridging” (Puente)(Putnam, 2000). El capital social
de “Vinculo” son las redes de relaciones al intedi® un grupo o comunidad y considera el
valor asignado a las redes sociales entre grupo®deneos de personas. El capital social
de “Puente” se refiere a las redes de relaciontes grupos o comunidades que pueden ser
similares o con caracteristicas sociales heter@gertel primero se limita a contribuir al
bienestar directo de sus miembros, el segundotgmale capital que abre oportunidades y
beneficios econdmicos para grupos y comunidadesuegonjunto (Grupo del Banco
Mundial, 2000; Narayafi, 1999). Este enfoque se refiere a la forma erul & capital
social es obtenido, si se alcanza de forma directamo parte del proceso a través de
grupos o comunidades.

El indicador de capital social de “Vinculo” quesmsiderara en la estimacion del modelo
empirico esta relacionado con las ayudas o apay®se| otorga a personas con las que los
lazos sociales son mayores y con quienes los vis@dn mas estrechos como parientes y
amigos. Los indicadores de “Puente” seran las immiiones a organizaciones, grupos,
instituciones benéficas o la comunidad con quiesgesealiza un nexo para el beneficio
comun. Dado lo anterior lgwoxysde capital social consideradas en el modelo pada c
uno de los tipos que establece la literatura salaeén la siguiente tabla 7.

Tabla 7
Indicador de capital social
Contribuciones, apoyos o ayudas hacia otros o lamonidad

Tipo de capital Tipo de capital
social por social por forma de Descripcion del indicador
extension obtenerlo

° Poverty Net (Pagina web sobre pobreza y capitah§p
www.worldbank.org/poverty/spanish/scapital/indemht

6 Narayan, Deepa (1999), Bonds y Bridges, Socialt@lapPoverty, Washington, D.C., The World Bank,
working paper 2167.
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Redes Vinculo Ayuda a parientes y personas no miembros del hogar.
Participacion en Puentel Contribuciones a instituciones benéficas, iglesiag roja,
organizaciones servicios eclesiasticos.

Puente 2 Aportaciones comunales para festividaedds.
Accidn colectiva

Puente 3 Contribuciones para obras de servicidqmitacal.

Puente Total Puente 1+Puente 2+ Puente 3
Vinculo+Puente Vinculo + Puente 1+Puente 2+ Pugnte

Se consideran diferentes indicadores para la néedibl capital social porque el objetivo
es observar los diferentes efectos de las variabspendientes sobre las diferentes
expresiones de capital social que marca la litematwobservar si existe un comportamiento
generalizado que permita inferir deducciones sebmmportamiento general del capital
social. Esto porque el efecto de una variable iaddjgnte sobre el capital social podria ser
diferente dependiendo del tipo de capital sociat. éfemplo si una persona vive en zonas
rurales puede contribuir para fiestas locales perpara instituciones benéficas o al reves
en el caso de una persona que trabaja en oficlrash por ejemplo de una persona con
mayor nivel de instruccion canaliza mayores coantibnes para ayudar a otros o a la
comunidad y este podria ser un caso generalizadocpalquier tipo de capital social como
sefala la literatura.

El indicador de capital social que se analizarél essultado de las relaciones sociales entre
individuos que producen recursos Utiles para @lizsnos o para los demas. Por lo tagito
indicador de oferta de capital social los recurspse se canalizan a las contribuciones,
apoyos o ayudas hacia otros o la comunidad términos monetarios y no monetarios,
especificamente los indicadores consideraran ladaag parientes y personas no miembros
del hogar, las contribuciones a instituciones keagfcomo iglesias o cruz roja y llevar a
cabo actividades para la comunidad. La transfeaedel este tipo de recursos que se
otorgan estaran influidos por la simpatia que siemds personas hacia los demas por lo
gue el capital social también estara afectado paoeficiente de simpatia.

Los indicadores de capital social consideran logrsms o contribuciones que se otorgan a
otros para apoyos o ayudas respecto al ingresaoptiegtagproxysde capital social tratan
de responder las siguientes preguntas ¢qué tamtdosa al otro como para transferir parte
del ingreso propio? y este valor se estima de doua¥ ingreso personal, puesto de otra
forma ¢ cuanto de mi ingreso transfiero a los derdggjué tanta simpatia tengo por el otro
como para transferirle parte de mi ingreso?. Etgaiaje del ingreso que se transfiere a los
demés representa la valoracion del otro en la dende utilidad del que transfiere. Por
ejemplo una persona puede tener poco ingreso pamefiere un gran porcentaje de su
ingreso a otra persona entonces el porcentaje dmdeacion del otro en el transferencista
es muy alta independientemente de que el montefénatio sea pequefo. Lo contrario
puede ocurrir en el caso de una persona con umiaké de ingresos, esta persona con un
alto nivel de ingresos transfiere un menor porgerda su ingreso a otra persona entonces
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el porcentaje de la valoracion del otro en el fienesicista es muy baja independientemente
de que el monto transferido sea alto.

Se consideran valores monetarios y no monetarmsjup las contribuciones, apoyos o

ayudas pueden provenir de recursos en dinero ealesios no monetarios. Los recursos no
monetarios se refieren al valor de mercado imputadestimado de los productos y

servicios de consumo final y privado y se clasifiean: autoconsumo, pago en especie y
regalos. En esta tesis soOlo se considera la pa&teegalos de las transferencias no
monetarias.

Los indicadores comunmente utilizados para estehaapital social estan basados en la
extension de las redes sociales, la confianzaghabresia en grupos u organizaciones y la
participacion en actividades comunitarias o accaahectiva. Desafortunadamente en
México no se cuenta con esta informacion de mattiezata para poder realizar un analisis
de los determinantes del capital social en Méxa.ello se seleccionaron los indicadores
con los que se cuenta con informacion, que permifenr informacion a nivel micro para
poder hacer el andlisis de los determinantes y tgueen mayor aproximacion con la
literatura. Para poder evaluar la proximidad deptagys de capital social seleccionadas en
esta tesis con las que establece la literatur@senearon las correlaciones que existen entre
los indicadores propuestos y un indicador comun cdeital social, la confianza
interpersonal del latinobarémetro

Tabla 8
Coeficiente de correlacion entre el indicador de Gdianza Interpersonal* del
Latinobarémetro (Trust) y lasproxys de capital social Ln(T/Y)

Coeficiente No. de
Proxys de capital social/definicion Tipo de gasto de observaciones
correlacion
Oferta Vincul Monetario 0.7777 10,261
Apoyo a parientes y personas no miembro|ddionetario+No Monetario 0.7778 10,264
hogar No Monetario - 5
Oferta Puente (. Monetario 0.6930 11,556
Apoyo a Instituciones benéficas, cruz rgjdylonetario+No Monetario 0.6928 11,570
iglesias No Monetario 0.7024 21
Monetario 0.8005 3,440
ggic(izgﬁztneal(:s) para festividades locales Monetar|o+No Monetario -0.0154 5331
No Monetario 0.4792 15
Oferta Puente (. Monetario 0.9281 1,671

" LATINOBAROMETRO es un estudio para América latiglaborado por la Corporacién Latinobarometro
con sede en Santiago de Chile, es el estudio hgmdlel Eurobarémetro. Para México se reportan datos
desde 1995. Los indicadores que se presentan sopigién publica anual que representan las opisione
actitudes, comportamientos y valores de los ciudaslale los 18 paises de América Latina excepto .Cuba
Los datos del Latinobarémetro 2004 se levantaraneeal 21 de mayo y 29 de junio. Se aplicé un
cuestionario cara a cara a muestras de las pob&cinacionales de cada pais con un total de 19,605
entrevistas que representan a la poblacion de 48thes de habitantes. El margen de error est®&eéh8 y
4.1% segun ficha técnica de cada pais. ParaeldmMéxico se aplica una muestra trietapica pritistiba

en 2 etapas y por cuotas en la etapa final. Eftaniacion sélo se encuentra a nivel macro por mbotao
puede ser usada en un analisis micro para podeiriitfformacion sobre los determinantes del capitaial.
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Apoyo para obras de servicio publico local MonetaNo Monetario 0.9292 1,677
No Monetario -0.0531 6
Monetario 0.7347 14,827

gjgrntg I(Dll;eJrn;eu;—rﬁza(lz) + Puente (3) Monetario+No Monetario 0.7356 14,852
No Monetario 0.9183 42
Monetario 0.7522 22,097

Oferta Vinculo + Puente Total Monetario+No Monetario 0.7527 22,123
No Monetario 0.8696 47

*Confianza interpersonal es el indicadaust del Latinobarémetro y se refiere al porcentajegeesonas que
respondié se puede confiar en la mayoria de laopas a la pregunta: hablando en general ¢ digd gsie
se puede confiar en la mayoria de las persona® amo nunca es lo suficientemente cuidadoso eratel t
con los deméas?

El indicador que se selecciond del Latinobaroméim el porcentaje de personas que
respondid se puede confiar en la mayoria de laopas a la pregunta hablando en general
¢diria usted que se puede confiar en la mayorilasipersonas o que uno nunca es lo
suficientemente cuidadoso en el trato con los derhas datos de confianza se presentan
so6lo a nivel agregado para cada uno de los aficsdavados. La informacién que se utilizo
para construir las proxys de capital social en &si& se obtuvo de las ENIGH$ se
crearon indicadores de “Vinculoue se refiere ayuda a parientes y personas no
miembros del hogar, de “Puente” que se refiere saclantribuciones a instituciones
benéficas, iglesias, cruz roja a las aportacionesucales para festividades locales y a las
contribuciones para obras de servicio publico loo#s adelante se explicara con mas
detalle como fueron construidas.

Los indicadores de los recursos monetarios sereefial valor en dinero de los recursos
gue se transfieren a otras personas, organizaciogegos Yy l0s recursos no monetarios se
refieren al valor de mercado imputado a estos sesurDado que se tienen muy pocas
observaciones de indicadores no monetarios norsgdayaran estos indicadores y solo se
observara el comportamiento de los indicadores tadne y la suma de monetarios mas
no monetarios, esto con el fin de analizar tamilévalor agregado de los indicadores no
monetarios en los recursos monetarios.

En términos generales se observan coeficientesmielacion altos y positivos por lo que
se podria sugerir que los indicadores que se pespen esta tesis guardan una alta relacion
con el que comunmente sefala la literatura comicaddr de capital social: la confianza
(trust). Lasproxysde capital social que presentan los coeficiengesodrelacion mas altos
son las que corresponden al indicador “Puente (RB)& se refiere a los apoyos para obras
de servicio publico local y que esta relacionada @ que la literatura llama accion
colectiva por lo que se podria esperar que el @afticque mas se aproxime para estimar al
capital social sean las contribuciones monetaria® ynonetarias para obras de servicio
publico local.

8 | a ENIGH es la Encuesta Nacional de Ingresos yd3ade los hogares del INEGI contiene informacion
sobre el ingreso y gasto de los hogares y sobrpriuspales caracteristicas sociodemograficasE NéGH
es representativa a nivel nacional y por zonag yurebana (menos de 2,500 y mas de 2,500 habi#pnte
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VI. LAS VARIABLES DE LOS DETERMINANTES SOCIOECONOMI COS
DEL CAPITAL SOCIAL EN MEXICO

En esta seccion se busca explicar los criteriosetbccion de las variables independientes
gue podrian explicar al capital social. Estas emfueron seleccionadas considerando las
gue la literatura ha utilizado para explicar alitsocial. Se muestra el modelo teérico
gue la literatura utiliza para fundamentar la sgt@ctde dichas variables.

Para identificar las variables que explican la facrdn del capital social, es necesario
entender las decisiones de inversion del capitabhsmdividual, bajo el supuesto de que el
capital social individual se agrega para obtenecagital social de una comunidad. Las
variables independientes seleccionadas para eacdo$ determinantes estan basadas en
los articulos que se citan sobre los factores sooidmicos que afectan al capital social.

1. Modelos sobre los determinantes del capital social

Glaeser, Laibson y Sacerdote (2008pn quienes analizan con mayor especificidad la
relacion entre capital social y caracteristicasicgmondmicas de las personas bajo la
hipotesis de que, como todo tipo de activo provesielel ahorro, este activo puede
examinarse bajo un modelo de inversion intertempdfatos autores utilizan como
indicador del acervo poseido de capital socialiddial el nimero de tipos de organizacion
voluntaria al que pertenece una persona. Mediantanalisis multivariado estiman la
relacién del capital social con la edad, el génelrgrupo étnico, el ingreso, la educacion y
variables construidas para identificar elementasfguorecen la sociabilidad, como el tipo
de empleo, el tamafio de los grupos con los quatseactla y el arraigo a una zona a
través de la posesion de la vivienda.

En esta tesis el capital social es el acervo oftectl que se relaciona con los factores
socioecondmicos, se intenta conocer de qué depangiado de simpatia que se infiere
posee una persona respecto a otras y que la llesangpartir recursos con los dem&e
adopta el analisis de Glaeser, Laibson y Sacef@0f#) porque permite analisis al capital
social desde una perspectiva micro y ayuda a ascaiacteristicas del que simpatiza con
su grado de inversién en capital social con otros.

El articulo de Glaeser, Laibson y Sacerdote prasknévidencia que sostiene un modelo
de formacion de capital social basado en los iddiv$ que incluye siete hechos: (1) la
relacion entre capital social y la edad primero anta y después disminuye; (2) el capital
social disminuye con la movilidad esperada; (3)nigersion en capital social es alta en
ocupaciones con altos retornos a las habilidadesales; (4) el capital social es alto entre
los duefios de casa; (5) las conexiones sociales sigaificativamente con la distancia
fisica; (6) la gente que invierte en capital humtambién invierte en capital social; y (7) el
capital social parece tener complementariedadespertsonales.

! Glaeser, E., Laibson, D., Sacerdote, B., (2008 "Economic Approach to Social Capital*, NBER WatkPaper No. 7728.
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Ellos presentan un modelo simple de inversion guitalasocial considerando una de las
formas comunes de inversion: las redes socialesleddos individuos comparten una

caracteristica comun. Estos individuos presentam distancia social minima que crea
simpatia, confianza, lealtad, altruismo y coopémcly produce flujos de recursos

(informacion, tiempo, dinero, etc.). Este modelosasilar a los modelos estandar de
inversion en capital fisico y capital humano. Sesevba el capital social desde sus
caracteristicas individuales y no colectivas. Estéoque de capital social individual

coincide con el planteamiento de Loury (1977):agljonto de recursos sociales que ayudan
a la acumulacion de capital humano.

Considerando el enfoque individual de capital §pg@ empieza como un problema de
inversién simple. El capital social individual eséfresentado como una variable stogk,
al igual que el capital social per capita agregtatobién estd representado por una

variable stock,S. Cada individuo recibe un flujo de utilidad porripelo de tiempo de

S* R(S), donde R(S) es una funcién diferenciable con capital social qgapita agregado
COmo su argumento.

El flujo de pagoss* R(S) refleja retornos de mercado y de otro tipo. Lasrmos de
mercado podrian incluir mejores salarios 0 mejperspectivas de empleo para personas
socialmente competentes. Los retornos de otropiisian ser mejoras en la comunidad, o
salud o incluso mayor felicidad. La literatura ompital social argumenta que existen
complementariedades positivas entre individuosicearsion en capital social (no se gana

si se esta soOlo en una Iglesia); esto podria pezsentado poR (S) >0.

El stock de capital social presenta la siguientstriceion presupuestal dindmica,

S =B+ It, dondes* representa el stock de capital social que haatdonulado y5
es el factor de depreciacforPor lo tanto1~ 9 es la tasa de depreciacion. Los niveles de

inversion, It, tienen un costo en tiempg'(lt), donde C(')es una funcion creciente y
convexa. El costo de oportunidad del tiempagsque representa la tasa del salario o el
valor del tiempo de ocio si la oferta de trabajonesasticd Se asume que los individuos
tienen un horizonte de tiempo conocido de T pesoglque ellos descuentan el futuro con

un factor de descuentf . Se asume también que con una probabiliéald;s individuos
permanecen en su comunidad. Cuando las persomagesen, el valor de su capital social

se deprecia de forma discreta, disminuyendo der@aus factor 4. Esta disminucién
captura la idea de que gran parte de la inversidrcapital social es especifica a la

2 Un modelo mas general podria incluir dependeneiteminpo de la tasa de depreciacién de capitahlsoci
reflejando los efectos de cambios en las tasasodalidad de los otros miembros de la red soc@mbios
en la habilidad fisica y mental propia. Un aumaarida tasa de depreciacion podria agudizar la distion
en inversién en capital social en edades tardias.

3 En un modelo méas gener@(lt) y W, podrian depender dS[ pero para simplificar el andlisis se

excluyen estas dependencias. Al incluir estas dipmias los resultados de estatica comparativdgodo
cambiar.
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comunidad. Entonceé":‘9+(1_‘9))I donde ¢ representa el factor de depreciaciéon que
surge de la movilidad.

El problema de maximizacion del individuo puedeesgaresado como:

lo.ly. I i=0

La ecuacion que describe la evolucion del stockagetal social incorpora la depreciacion
esperada que aumenta con la movilidad. Asi, lagigthtbs maximizan su funcion objetivo

tomando al capital social agregado per ca§itaomo fijo.

La condicién de primer orden asociada a este prublde inversion esta dada por:

we i) =180 " e
(1) 1-fop

La condicion de primer orden implica los siguientesultados de estatica comparativa. La
inversion en capital social: (1) aumenta con etdiade descuente@; (2) declina con la
movilidad #; (3) declina con el costo de oportunidad del tiemdp;; (4) aumenta con los

retornos ocupacionales a las habilidades socig{i@s (5) disminuye con la tasa de

depreciacién(l_é); (6) aumenta en comunidades con mayor capitablagregado S;

(7) aumenta cuando el capital social es menos #&pe@ la comunidad?; y (8)
disminuye con la edad t. La mayoria de estos webodt se mantienen para cualquier stock
de capital.

Debido a que el stock de capital social es unaidungel flujo casi todos estos resultados
de estatica comparativa se mantienen tanto pata& como para el flujo de inversion en
capital social. La Unica excepcion es la edad pospiasume que la dotacion de capital
social de un individuo es suficientemente bajalemaeimiento. Al principio del ciclo de
vida los individuos se ocupan en acumular capitaiad pero al final de la vida los
beneficios de la inversién se vuelven cero y ndifioan los costos (si los costos son
positivos). Por lo tanto inversién en edades tardtacompensaran la depreciadithsi, se
puede esperar un perfil de capital social con oa gila mitad de la vida

Dados estos resultados se presentan dos propieespiesales de capital social. Primero,
las tendencias de capital social tienden a sanaltge especificas a la comunidad, entonces
la movilidad del lugar de residencia podria serfartor determinante de inversion en

* Si la inversién no es cero el individuo podriasgrgar inversion bruta negativa.
® Este resultado depende del supuesto de que Iin')fuﬁ?(é) no cambia a lo largo del ciclo de vida.
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capital social. Este resultado coincide con el gméode Becker (196%)sobre capital
humano que se deprecia cuando los individuos dajainabajo actual. De igual forma el
capital social se deprecia cuando los individugardeu comunidad. En un modelo mas
completo la decision de movilidad podria ser endagg se podria predecir una
disminucion al acumular los individuos capital sbeispecifico a la comunidad.

Segundo se puede pensar que el capital social tiEmes complementariedades. Esto
podria ser cierto para el capital fisico y humamoopexiste la sospecha de que las
complementariedades positivas son mayores en e ct capital social. Estas
complementariedades sugieren que podria haber rara agantidad de multiplicadores
sociales. En otras palabras los efectos del cambian parametro para un individuo
podrian ser mucho mas pequefios que el efecto odicaen el mismo parametro para el
agregado. Esto es particularmente importante patar tde entender los cambios masivos
en los niveles de capital social sobre el tiempo.eghbargo estos efectos multiplicadores
agregados son dificiles de medir usando un anéesisorte transversal, dado que el nivel
agregado de capital social por definicion se mastmnstante.

Analizando estos puntos mas concretamente, se ictifecuacion (1) de tal forma que T
fuera infinita y se examinaron los niveles estabdes capital social. Para el estado

! :(1_5)5 asumiendo un cambio individual en salarios (maetelo los niveles de
capital social comunitario constantes) se tiene que

os__ cla-o)
ow  (1- )wC”[(l— )S]

Para un cambio agregado en salarios y pensandiocasede una comunidad homogénea
dondeS =S, en este caso:
oS _ c'l@-o)s] _ 1 9s

ow  (1-owc[(L-3)s]-R(8)/(1- pag) ow

1_

Q)‘Q)
mlwn

(@)

1
,_0S

donde 0Ses el multiplicador social. Asi se tiene que aumeren el capital social
agregado generan un gran aumento en la inversitividnal en capital social. Entonces es
probable que la elasticidad agregada de capitalsoan respecto a cualquier parametro
(en este caso el costo de oportunidad de tiempé)secho mayor que la micro-elasticidad
de capital social con respecto a la misma varidtd& produce ciertas precauciones acerca
del uso de metodologias donde se multiplique uraoglasticidad estimada por el cambio
en el nivel agregado de la variable para predecntos en el modelo de tiempo del capital
social agregado.

6 Becker, Gary (1964) Human Capital, New York: CohianUniversity Press for the National Bureau of
Economic Research.
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Estas complementariedades aumentan la posibilidapid exista un equilibrio multiple en
los niveles de inversion en capital social. En aégucomunidades los niveles de inversion
son altos y los retornos a la inversion son coregemente altos. En otras comunidades
nadie invierte y los retornos a la inversion sojpfaEn este sentido la literatura de capital
social casi siempre enfatiza la importancia de mimkes histéricas para determinar los
niveles de capital social en una comunidad (Putri&83) donde modelos de equilibrio
multiple explican qué tanto pequefas diferenciaslasncondiciones iniciales pueden
generar grandes divergencias en los niveles de f{dego del capital social.

2. Las variables socioecondémicas que explican al cagisocial

Del estudio de Glaeser, Laibson y Sacerdote (2G@0)desprende que las personas
acumulan capital social cuando tienen incentivosa palo, por ejemplo la gente que
pertenece a grupos con mas capital social tendien&edir mas en capital social. Algunas
caracteristicas de los individuos que dan muestreessu comportamiento para invertir o
desacumular en este activo son las siguientes:

» Los efectos sobre el ciclo de vida sefialan quedaisonas a una edad temprana
invierten mas en capital social, pero conforme aumeu edad esta inversion
disminuye, esto ocurre en muestras en paises cetadds Unidosedad y edaf.

 La movilidad de las personas disminuye la posiadidde que puedan obtener
ventajas de su inversion en capital social, paafto, la movilidad de las personas
hace que la inversion en capital social disminyya, ejemplo, los poseedores de
casa reducen la movilidad y por lo tanto aumentagersion en vecindades con
capital socialtenencia de la vivienda

» El capital social aumenta en las ocupaciones dpdesonas donde sus habilidades
sociales son compensadas, con mayores retorn@esp@sto quiere decir que las
personas que trabajan en ocupaciones para lasaqukabilidades sociales son
relativamente importantes acumulan mas capitabk@ehitecollar).

* Las conexiones sociales entre las personas disenngybstantivamente con la
distancia fisica; esto significa que los costos/idge en grandes distancias fisicas
reducen la frecuencia de sus relaciones hasta kedeteriorarlagésidencia.

* La gente que invierte en capital humano tambiéreiter en capital social; mayor
preparacion, experiencia, educacion significa témhinayores posibilidades de
obtener ventajas de sus relaciones socialhscacion.

* Las personas que perciben altos salarios acumukamosncapital social, esto
significa que valoran mas su tiempo para obtengionea remuneraciones que los
beneficios que puedan obtener por las redes ssdeadasiigresq.

Algunos ejemplos han sido estudiados en la litesagmpirica para observar en qué grado
ciertos factores observables pueden explicar vandgadores de capital social. Un
ejemplo es un estudio (Krishna y Uphoff, 1996| papel de la accién colectiva para
conservar y desarrollar cuencas de agua en Rajasthdia. Aunque el estudio se
concentré en enfatizar como el capital social ¢oaye al desarrollo y mantenimiento de

" Krishna y Uphoff (1999)

70



las cuencas de agua, también observé los factareével del hogar y la comunidad) que
estuvieron asociados con altos niveles de capiaaials Especificamente, el estudio
examino la relevancia de ocho posibles determisante

» La experiencia previa en accion colectiva afecttpamente al capital social.

* La existencia de reglas de comportamiento en lauoaiad aumenta el capital
social.

 El grado en el que las personas participan en iaatae decisiones afecta
positivamente al capital social.

* Entre mayor sea el nimero de fuentes de informat&éfono, radio, television,
etc.) mayor sera el capital social obtenideléfong

» Entre mayor sea el numero de afios de educacionrroagibal socialéducacion

» Status econdmico, estimado por tenencia de tigrras sistema de castas y se
observa una relacion positiva.

» Caracteristicas demograficas como género, tamafidadamilia, tiempo de
residencia en la vivienda: con mujer se observorateion positivarujer, con
tamafio de la familia se observd una relacion negdtiogar extendidpy con
tiempo de residencia en la vivienda se observorela&ion positiva con el capital
social.

» Algunas variableslummysde ubicacién (ciudad) también estuvieron reladasa
con el capital social.

Otro estudio utilizado en un sistema de multiecuaes analizo los determinantes de tres
tipos de capital social y su papel para explicaigpe algunas comunidades en Dhaka,
Bangladesh pudieron organizarse para llevar a oabsistema privado de recoleccion de
residuos sélidos (Pargal, Hug, y Gilligan 199%ecoleccién de residuos sélidos es un
bien publico que involucra externalidades positiyasi el papel de la comunidad es vital
dado que los incentivos para la accion individawal Emitados. El estudio prueba que tres
aspectos del capital social podrian ser relevantedianza, reciprocidad y estar dispuesto
a compartir bienes con otras personas que tieneesidad. El estudio encontré que la
reciprocidad y las normas para compartir tieneref@cto positivo en la probabilidad de

organizarse para la recoleccion de basura. Ennéemile los determinantes del capital
social:

* Los hogares con un negocio y los residentes quedsefios de su vivienda
(tenencia de la viviendaestuvieron positiva y significativamente asocmdon las
tres medidas de capital social.

* Numero de lugares para reunirse, para esta vafieblesultados fueron diversos:
fue estadistica y negativamente significativa cancbnfianza, y estadistica y
positivamente significativa con reciprocidad.

* Numero de organizaciones privadas, no fue esteaisénte significativa para
ninguno de los tres indicadores de capital soelaicgionados.

8 Pargal, Sheoli, Mainul Hug, y Daniel Gilligan (29“Social capital in solid waste management: emize
from Dhaka, Bangladesh”. Social Capital IniatitWérking Paper 16. World Bank, Social Development
Department, Washington, D.C.
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 Numero de organizaciones publicas no fue estadis@ote significativa para
ninguno de los tres indicadores de capital soelalcsionados.

Otro estudio relaciona el capital social con labatulidad de dejar la escuela y estudia los
determinantes que influyen en este sentido enpdiatsocial intrafamiliar (Coleman,1988;
Furstenberg, F. y Hughes, M., 1995Analiza el efecto que tiene la falta de capitalial

en estudiantes de segundo afo de high school pangl@nar la escuela antes de graduarse.
Para ello, examina los determinantes del capiteibkdentro y fuera de la familia, en la
comunidad. Asume que el capital social en la fan@h un recurso para la educaciéon de los
hijos, asi como el capital humano y financieroc&pital social dentro de la familia son las
relaciones entre los padres e hijos (y, cuandoatailia incluye otros miembros, las
relaciones con otros miembros también), asi ealagutial depende de:

» Eltiempo y esfuerzo gastado de los padres a jos én aspectos intelectuales.

* Presencia fisica de los adultos en la familiaatéacion de los adultos a los hijos.

» Deficiencia estructural en capital social: uno obam padres trabajan fuera del
hogar.

» El tipo de relacion que se genera entre padreps imfluye sobre el compromiso
gue tienen los hijos con miembros jovenes de swoatad y el de los padres con
otros adultos.

* Un mayor nimero de hermanos puede afectar el tapitaal, entre mayor sea el
namero de hermanos la atencion de los padres heihijos es menorhfgar
extendidg.

* Frecuencia con la que los padres hablan con los khigerca de sus experiencias
personales.

» Oftros: posesion de casa implica movilidad fisica (e cambios de una escuela a
otra debido a que la residencia de la familia sewva) si la madre trabajo antes que
el hijo fuera a la escuela, las expectativas deddre sobre los logros educativos de
los hijos.

La inversion en capital social (Coleman, 198®e relaciona también con:

» La frecuencia con la que realizan actividades equkaestan involucrados padres e
hijos (Mujer), las mujeres participan mas en las actividadesiddnijos.

» Las familias con la presencia fisica de padred éogar. Por ejemplo en el caso de
ausencia de los padres, ya sea cuando son saitewsndo uno o ambos trabajan
fuera del hogar la atencion hacia sus hijos disygnu

» Cuando existe un numero mayor de miembros al ortelel hogar la atencion de
los padres hacia los hijos se dilup@dar extendidp

* Entre mayor sea el numero de dependientes merflasigversion en capital social

(TDE).

® James Coleman (1988), Social capital in the ayeaif human capitahmerican Journal of Sociologyol. 94,
suplement S95-S120. Furstenberg, F. y Hughes, 8851 Social capital y successful development anaing
risk youth,Journal of marriage y the familyol. 57, pp.580-92.

10 Coleman J. S. (199(pundations of Social Thear€ambridge, Mss. y London: Harvard University Bres
Belknap Press, 1990, ch.12.
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» En areas rurales existe un mayor grado de orgadiraocial ural)

Otros autores presentan algunos indicadores qudapoitlentificar a los individuos en
ciertos grupos de acuerdo a la teoria de los detemes del capital social (Narayan y
Pritchett, 1997; Putnam, 2000; Knowles y Anker, )48

» Existe una mayor inversion en capital social elatsepersonas de menor ingreso
como un mecanismo de proteccidon para cubrirseemetgtos inesperados.

* Individuos con alto valor del tiempo acumulan mecagital social.

» El hecho de tener television aumenta el costo detwpidad de socializar.

» El capital social es mayor en comunidades pequgitgsmenor concentracion
(rural)

En suma las variables que se seleccionaran estaddmen las siguientes relaciones de
acuerdo a lo citado anteriormente:

» El capital social esta relacionado con los efedgsciclo de vida, el capital social
primero aumenta y después disminuye con la edaake§@t, Laibson y Sacerdote,
2002)[edad y edad.

» Las personas que invierten en capital humano tamhbiéerten en capital social
(Glaeser, Laibson y Sacerdote, 2002; Krishna y fpH®99) [educacion].

» Entre mayor sea el numero de dependientes mer@lasigversion en capital social
(Coleman, 1990) [Tasa de dependencia econdmica]. TDE

» El capital social declina con la movilidad esperadaapital social es alto entre los
duefios de vivienda, los duefios de la vivienda esdsa movilidad y por lo tanto
aumenta su inversion en actividades de capitabkespecificas a la comunidad
(DiPasquale y Glaeser, 1999; Pargal, Hug, y Gillig@99) [tenencia de vivienda].

* Los mecanismos de informacion aumentan las conegisaciales pero individuos
con alto valor del tiempo acumulan menos capitalasgKrishna y Uphoff, 1999)
[teléfonq].

El capital social presenta complementariedadesgp@tsonales:

* el hecho de ser mujer afecta positivamente lassigades de inversion en capital
social (Krishna y Uphoff , 1999; Coleman 1990) [enrijj

» el capital social es mayor en zonas rurales quanab (Krishna y Uphoff, 1999;
Coleman, 1990; Narayan y Pritchett, 1997; Putnd@d@02Knowles y Anker, 1981)
[rurall;

* la inversiobn en capital social es alta en ocupa&sooon altos retornos a las
habilidades sociales (Glaeser, Laibson y Sacer@6f) [white collar];

* un mayor numero de miembros al interior del hogduce el capital social (Krishna
y Uphoff, 1999; Coleman,1988; Furstenberg, F. y lvagy M., 1995; Coleman,
1990) [extensién del hogar];

1 Anker, R. y Knowles, J., (1981), An analysis afame transfer in a developing countdgurnal of
Development Economi@&205-226. North-Holly Publishing Company.
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* las conexiones sociales entre las personas disemngybstantivamente con la
distancia fisica y los costos de transporte (Gladsabson y Sacerdote, 2000)
[residencia].

3. Las variables de fallas de mercado

En paises en desarrollo como México el capitalada@s usado principalmente como un
sistema de proteccion social, para manejar riesgosgues economicos al ingreso y
aprovechar oportunidades (Woolcock, 1999). Lasgmars que no tienen acceso a los
mercados formales utilizan sus redes para adadriricios publicos y de financiamiento,
prestaciones y subsidios, entre otros, por lo guddrta de capital social de las personas se
encuentra afectada por variables que reflejannalteas a fallas de mercado.

El capital social se usa en mercados imperfectopdlemas de informacidén asimétrica,
por el incumplimiento de contratos, los altos ceste transporte y transaccion,
monopolios, bienes publicos e inequidad. El cap#alcial permite intercambiar
informacion y trabajar de manera colectiva: lasocegiones basadas en la confianza
reducen costos de monitoreo y riesgos de incumgtfitaj y la accion colectiva genera
economias a escala en el uso de insumos productisassfactores de bienestar.

Las relaciones que se producen mediante el caoitél no necesariamente se forman por
motivos econdmicos, pero se vuelven capital sagiala medida de que se utilizan para
lograr objetivos individuales. Estas relacionesspeales entre personas y/o grupos
permiten que la informacion circule, facilitan amws colectivas basadas en la confianza y
sustituyen mecanismos formales para asegurarseracdos riesgos 0 aprovechar
oportunidades. A continuacion se explican las $atla mercado que buscan explicar las
proxyspropuestas.

Los indicadores de fallas de mercado utilizadokeasis son informacion asimétrica en el
mercado de crédito que limita el acceso de ciexttos de la poblacion al sistema bancario
(Microfinanzas) el capital social se explica a través de lazoapis/o como préstamos de
familiares y amigos o ahorros en tandas, quienecipan en estos esquemas aportan
recursos a las personas con quienes mantienen noulyvio afinidad. Informacion
asimétrica y monopolios en la distribucion y ofedtalos servicios de salud, cuando las
personas no tienen acceso a clinicas u hospitaledea a_medicina alternativaomo
hierbas, remedios caseros, tonicos, curanderoterpael abastecimiento de ellos establece
vinculos con los proveedores que generalmenteasoitidres o conocidos.

Carencia de bienes publicos como por ejemplo largtayl social. Esta se genera porque el
empleo es un fendémeno binario y el retiro es umtevdiscreto en paises en desarrollo. Al
no contar con_prestaciones socials el trabajo como servicios médicos, guarderias,
créditos para vivienda, préstamos en dinero, entos, las personas recurren a familiares y
amigos para su aprovisionamiento, quienes utilestnos servicios aportan recursos a otros
como consecuencia reciproca de la ayuda de los sdetéblemas de equidad en el
funcionamiento del mercado que generan la necesidadibsidios. Los mercados proveen
bienes y servicios a un precio que cubre los cgstos los mercados podria no ofrecer
ciertos bienes y servicios. Los subsidiepresentan un indicador de fallas de mercado
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porque los mercados al buscar eficiencia sacrifegpndad. Las personas que cuentan con
subsidios perciben los beneficios de perteneceordac con la ayuda de instituciones

publicas y amplian esos niveles de confianza eidaddla en transferencias hacia los

demas.

El capital social se usa principalmente en mercadperfectos, donde no todos los agentes
pueden tener informacién completa sobre los pregicsalidades de los productos y
servicios y donde es muy alta la posibilidad deummglimiento de contratos. Cuando se
enfrentan altos costos de transporte, hay pocopremiores y los productores no tienen
informacion completa, el capital social permiteemsambiar informacion y trabajar de
manera colectiva. Adicionalmente, las negociaciopasadas en la confianza permiten
reducir los costos de monitoreo y los riesgos damplimiento, los negocios se hacen con
base en la palabra y la accion colectiva permitm@nias a escala en el uso de insumos
productivos, las empresas se unen, por ejempla,quamprar insSumos a precios mas bajos,
cumplir con volumenes grandes de producto o megaranfraestructura local.

El uso de las relaciones sociales con fines ecag@mes sintomatico de fallas en el

mercado. De acuerdo a la literatura la falla decatw es una situacion en la que el
mercado no usa de forma eficiente los recursopraguce de mas de algunos bienes y
servicios y muy poco de otros, en este caso lasqe@o reflejan la valoracion marginal de

los consumidores o el costo marginal de una unédconal de los productores, entonces
hay una falla en el mercado que da lugar a unaasidn ineficiente de los recursos (Begg,
D., S. Fischer y R Dornbusch, 2082glgunas de las fallas son las siguientes:

» Externalidades: un costo o beneficio que surge rdettansaccion econdémica y que
recae sobre gente que no participa en la transaccio

* Bienes publicos: Bien o servicio que se puede cuoirsen forma simultdnea por todos,
aun sin gagar por élfrée rider) presenta tres caracteristicas: no rivalidad en el
consumo®, que el consumo de una persona no disminuya aucam de la otra; no
exclusion en el consumo: si es posible evitar dgeien mas se beneficie del bien; no
rechazo en el consumo.

* Problemas de informacion: se asume que lo consuesdmnocen que bienes estan
disponibles y su naturaleza pero los agentes edansrtienen informacion imperfecta
sobre la calidad y precios de los bienes, exisfenethites tipos: informacion asimétrica,
seleccion adversa, riesgo moral.

* Monopolios: restringe la produccion, busca aumdotaprecios.

Existen restricciones de acceso a los mercadosaderés (empleo, crédito y tierra) y a
servicios sociales (seguridad social y salud) gséfican el uso del capital social (redes
sociales tanto familiares como extrafamiliares)plsgervan tres factores en el acceso a los
mercados de activos: i) el acceso a recursos ywoacttiende a ser inequitativo,
particularmente en los mercados de activos carzatirs por fallas de mercado que
restringen el acceso de las poblaciones mas p@irelsall y Londofio, 1997b; Londofio y
Székely, 1997); ii) el acceso diferenciado a losrcados de activos depende del

12 Begg, D., S. Fischer y R Dornbusch (2002) EconoM@aGraw Hill

1 Implica que el costo marginal de una persona aaitique usa el bien o servicio es cero (CMg=0)
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comportamiento de los agentes econdmicos que mgrasellos, que en el caso de los
pobres se caracteriza por el uso de estrategiasndetiguamiento de consumo e ingreso
para mitigar condiciones de riesgo (Székely, 198arduch, 1995; Deaton, 1997); iii)) que
en ciertas circunstancias el capital social ofssaaciones institucionales a algunas de las
fallas de mercado y restricciones de comportamideszritas en los dos primeros puntos
(Birdsall y Londoiio, 1997b: 366-367).

Arrow (2000: 3§* siendo uno de los principales oponentes del térmsefiala que las
redes y otros lazos sociales pueden ser justifc@do razones econdmicas, una linea de
razonamiento consiste en que las redes socialestperproteger contra fallas de mercado
gue son causadas por informacion asimétrica; estosmecanismos suplementarios que
aprovechan los sistemas de monitoreo no disponilel@gra forma.

Los indicadores que se consideran como fallas deade no las miden como tal, por
ejemplo microfinanzas no mide informacién asimétridirectamente pero representa
aproximaciones a las fallas de mercado en el seetidel que este tipo de esquemas se
sustenta en los costos y riesgos que represegraasiréditos formales a la poblacién que
no cuenta con un colateral o garantia (Mansell1@95)°. La finalidad de incluir estas
proxyses explicar al capital social a través de indicesl@ue crean lazos de apoyo entre
las personas cuando las alternativas formales dmicado son poco accesibles o
inaccesibles como por ejemplo el caso de las mi@otas cuando los mercados
financieros formales no estan al alcance de lasopas se crean mecanismos alternativos
como préstamos de familiares y amigos o ahorrdsraas por lo que se esperaria que las
personas que participan en esquemas de microfinamzarten recursos a personas o
grupos con quienes mantienen un vinculo o afin{@adisall y Londofio, 1997b; Londofio

y Székely, 1997; Székely, 1997; Morduch, 1995; Beatl997; Gray-Molina, Jiménez,
Pérez de Rada y Yéafiez, 1999).

En el caso de los servicios de salud la falla decad® ocurre debido a problemas de
informacién, monopolios tanto en la distribucionmmo en la oferta de los servicios.
Respecto a la informacién sobre los cuidados delsakta puede ser altamente imperfecta
dado que mucho del tratamiento médico es complejgecpico, adicionalmente el
conocimiento de los precios es escaso por la diagtsde las enfermedades que se
presentan (nadie sabe qué tanta salud necesifargotb que ello representa). De ahi que el
costo de producir el servicio no sea igual al vgloe los consumidores le asignan (por el
riesgo que implican —informacion asimétrica), ppqle los servicios de salud se ofrecen
de manera limitada. Cuando las personas no cueotamcceso a los servicios regulares
ofrecidos en clinicas u hospitales acuden a logcses alternativos para la atencién y el
cuidado de la salud como son hierbas medicinasedios caseros, tonicos, brebajes,
curandero, huesero, comadrona o partera, el abastato de ellos establece vinculos con
los proveedores que generalmente son familiaremooidos, por o que se esperaria que

14 Arrow, Kenneth J., (2000), “Observations on socéital” Social capital a multifaceted perspeciive
Partha Dasgupta y Ismail Serageldin eds.

15 Mansell C., Catherine (1995), Las Finanzas popalan México: el redescubrimiento de un sistema
financiero olvidado, CEMLA-ITAM, México.
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las personas que utilizan servicios informales aeds aporten recursos a otros como
consecuencia reciproca de la ayuda de los deméasNB4.998: 85, 282-28%)

Arrow argumenta que cuando los mercados fallars dtrstituciones podrian mitigar los
problemas resultantes, algunas veces a través p@daccion publica y otras mediante
instituciones privadas para asegurar contra imtertbre (Arrow 1963: 967). Las
instituciones (publicas o privadas) han surgidoapearear seguridad en el sentido de
proteger contra el riesgo. Asi, la seguridad soeéalderiva de dos fuentes: la primera,
seguridad de asegurarse se genera porque el eeplao fenomeno binario en paises en
desarrollo (i.e. una persona puede estar empleattse@mpleada en un corto plazo) y el
retiro es un evento discreto. De esta forma efoeontra el cual el seguro social ofrece
proteccién es en cierto sentido una construccigiabd Segundo por el lado de la oferta,
los problemas de informacion proveen una justifmapara la intervencion del estado para
proveer el servicio. Sin embargo, ni los servigaablicos ni privados pueden cubrir las
contingencias tales como desempleo de largo plazitacion y riesgos médicos
importantes, en este sentido la seguridad sociasnma respuesta al riesgo cuando se esta
en alguna de estas situaciones, es entonces dustifiea el uso de redes de protecciéon
social (capital social). Al no contar las persopas prestaciones sociales en su trabajo
(como indicador de informalidad en el empleo) g IMSS, ISSSTE, servicios médicos
paraestatales (PEMEX, marina, ejército, univeradfdguarderias o estancias infantiles,
créditos para vivienda, préstamos en dinero, ettos, recurren a familiares y amigos para
su aprovisionamiento, por lo que se esperaria gsigérsonas que utilizan servicios de
apoyo alternativos a las prestaciones socialedapoecursos a otros como consecuencia
reciproca de la ayuda de los demas (Barr N., 1888:125§°.

Los mercados proveen los bienes y servicios parale las personas estan preparadas
para pagar un precio que cubra sus costos de middusin embargo, no siempre es el
caso, los mercados podrian fallar para ofrecetosdrienes y servicios. La intervencion
publica a través de subsidios ocurre cuando loscades por lograr condiciones de
eficiencia sacrifican condiciones de equidad pagyue los subsidios representan una proxy
para fallas de mercado. Las personas que cuentasutsidios perciben los beneficios de
pertenecer o contar con la ayuda de institucioietiqas por lo que amplian esos niveles
de confianza extendiéndola en transferencias hasidema® (Barr N., 1998: 79), esto

por un lado, pero por otro también puede ocurrg ps donantes privados reduzcan sus

% Barr N, (1998)The Economics of the Welfare Sta&8ed edn, Oxford University Press.

7 Arrow (1963), "Uncertainty y the Welfare EconomafsMedical Care”,;The American Economic Review
vol. LIll, December 1963, num 5.

18 Atkinson (1995a: cap. 11) sefiala la importanciéadenstituciones del mercado laboral. Hannah §198
hace referencia sobre el retiro.

¥ Barr N. (1998)The Economics of the Welfare St&8ed edn, Oxford University Press.

20 Segun el Latinobarémetro del 2004, la confianzalaaninstituciones es un reflejo de la confianza
interpersonal debido a que la confianza se produagerior de las redes. La confianza en lastungtnes
depende de un bien politico (el trato por iguat)J&medida que la poblacién siente certeza sdluecede
los bienes publicos y politicos aumenta su conéiagnz las instituciones, este hecho esta relaciocaddas
promesas cumplidas, en la medida que se puedemvabsetravés de la rendicion de cuentas aumenta la
confianza hacia las instituciones.

2L Barr N. (1998)The Economics of the Welfare Sta&8ed edn, Oxford University Press.
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transferencias hacia los demas al aumentar lasfér@mcias publicas (subsidios). En este
sentido los subsidios destruyen el capital sotiatear rentas que inducen la corrupciéon y
la actividad improductiva y como consecuencia lafieamza disminuye, por ejemplo la
propiedad comun local se destruye y en consecudagisedes internas en la comunidad
ante la presencia de subsidfdsAdicionalmente, Narayan y Pritchett (1997) sefiajar
entre las personas de menor ingreso invierten pitataocial como un mecanismo de
proteccién para cubrirse ante eventos inesperaatos ta muerte de un pariente cercano,
enfermedad, etc..

Los indicadores que representan fallas de mercadseteccionaron considerando la
informacion disponible en las ENIGHs para ser csiegtes con la fuente de informacion
de los individuos para los cuales se obtuvierorptagysde capital social. Tal vez otros
indicadores alternativos hubieran estado relaciemadon bienes publicos como la
recoleccion de basura que involucra externalidguesitivas y donde el papel de la
comunidad es vital dado que los incentivos paradeidon individual son limitados,
desafortunadamente no se presenta esta informaém,se pregunta ¢qué hace con la
basura?, sin embargo, seria un ejercicio interegart futuros trabajos.

Es importante sefalar que si egpasxysde fallas de mercado explican al capital social
cuando se analizan los mercados de crédito y ghsatad, prestaciones sociales en el
empleo y subsidios deberia considerarse que urte paportante de estos mercados
también estd siendo explicada por fendmenos sechleculados a los mecanismos
tradicionales de ajustes en precios o cantidades.

22 Pearce, David, Environmentally harmful subsidkesriers to sustainable development, Universitylége
London y Imperial College London www1.oecd.org/agsw/Pearce.pdf
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VIl. DESCRIPCION DEL MODELO EMPIRICO

El objetivo de esta tesis es explicar el comporaboi de los determinantes del capital
social para México medido por el promedio de apwmtes a otras personas, a
organizaciones 0 a la comunidad. Entonces el d¢apiteial estd representado por la
relacién de las transferencias voluntarias cone@spal ingreso de una persona afectado
por un coeficiente de simpatia.

En esta tesis la definicion de capital social qriesta considerando es la de “relaciones de
simpatia” y se asume que estas producen transiasemoluntarias. La relacion entre
transferencias y el ingreso corresponde a la fdtmeaional del modelo tedrico. Se usa un
modelo de utilidad donde el bienestar de un indiwitlene un efecto en la utilidad de otro
individuo. Para conocer el coeficiente de simpgtia establece la relacion entre las dos
personas se plantea la siguiente pregunta: ¢que peso tiene el otro en su propia
utilidad?, o visto de otra forma ¢qué tanto le intgp@l otro como para que le transfiera
parte de su ingreso?. Asi las transferencias s&blesen como proporcion al ingreso
corriente total de la persona analizada. Estosnaegtos también estan fundamentados en
Becker (1974) el ingreso social es la suma delesmrpropio de una persona (sus
ganancias, etc.) y el valor monetario para €l dectacteristicas relevantes de otros, a lo
gue él llama su ambiente social.

1. Descripcion de los datos a utilizar

Para construir las bases de datos se utilizaroEnasiesta de Ingresos y Gastos de los
Hogares (ENIGH) del INEGI para los afios 1992, 19996, 1998, 2000, 2002 y 2004. Se
utilizaron estas encuestas porque son las queeoentiuna metodologia comparable. La
seleccion de las variables independientes a caasidesta basada en la literatura
principalmente de Glaeser, Laibson y Sacerdote2PqQ0ienes analizan los determinantes
del capital social desde un enfoque economicoiriaidad es observar el comportamiento
de las variables estimadas por la literatura exagb de México. Se incluyeron indicadores
de fallas de mercado que tienen que ver con la tesMorduch (1995); Townsend (1995)
y Besley (1995) que explican al capital social lponecesidad que tienen las personas de
buscar soluciones institucionales en un contextondecados ausentes o imperfectos. La
seleccion de las variables independientes a utii@aabién esta basada en la disponibilidad
de informacion en las ENIGHSs.

2. Variables consideradas en el modelo empirico

a) Los indicadores de capital social (KS) selecciosas® refieren al porcentaje de
recursos monetarios y no monetarios que otorgapeesonas a parientes y amigos,
a instituciones benéficas y a la comunidad en i@taa su ingreso monetario. Los
indicadores se construyeron de la siguiente fosmaonsideraron los valores de las
personas que perciben ingreso trimestral moneyagice otorgan ayudas a parientes
y personas no miembros del hogar (NO13) y se llangicador “Vinculo o
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b)

d)

Bonding'”; se consideraron a las personas que realizanrilocibnes a
instituciones benéficas, iglesias, cruz roja y ®@s eclesiasticos (N014) y se
llamé indicador “Puente 1 Bridging 1”; se incluyeron a las personas que realizan
aportaciones comunales para festividades local€@gNy se llamé indicador
“Puente 2 oBridging 2’; y también se consideraron a aquellos que reaaliza
contribuciones para obras de servicio publico (N§0se llamé indicador “Puente 3

o Bridging 3". Se sumaron los rubros de aportaciones y cortidines para crear el
indicador “Puente total dotal Bridging” (NO14+NO06+N007). Se sumaron las
ayudas, contribuciones y aportaciones para creardeador “Vinculo+Puente o
Bonding+Bridging” (NO13+N014+NO0O06+N007). Estas ayudas, aportacioges
contribuciones se consideran tanto en términos tados como No monetarios.
Los valores en términos no monetarios se refiergalar imputado de los bienes y
servicios recibidos. Se asigné el valor de ce@sgkrsonas que no presentaron este
tipo de ayudas, apoyos, contribuciones o transt&srconsideradas en la muestra.

Estos indicadores se presentan en las ENIGHs d délehogar, por lo que se
construyo el indicador de capital social dividienas transferencias del hogar entre
el ingreso trimestral monetario del hogar que fiares posteriormente se
depuraron las bases para trabajar exclusivamemtdosojefes del hogar. En esta
tesis se estan considerando solo jefes del hoggu@ae asume que las decisiones
del hogar sobre las transferencias estan influidas el jefe del hogéar Es
importante mencionar que se tomaron estos rubrodratesferencia por que
representan la oferta de capital social de lasopassy corresponden al capital
social de vinculo d@onding y al capital social de puenteboidging, i.e. la inversion
en capital social en redes, la participacion ema@swy actividades voluntarias y la
accion colectiva.

Edad: corresponde al numero de afios de vida denthgiduos que se estan
considerando en la muestra, €dad el mismo indicador elevado al cuadrado. Se
incluye el indicador al cuadrado para captar aettefdel capital social sobre el ciclo
de vida, es una variable continua y generalmermsepita una forma de parébola.

Educacion: corresponde al nivel de instruccion ake personas consideradas en la
muestra, éste va desde cero instruccion hasta rddotosegun la clasificacion
establecida en las ENIGHS, es una variable dispa@taiveles.

Tasa de dependencia economica (TDE): se construgarglo a las personas de 0 a 11

afos de edad mas los mayores de 66 afios, quessperionas consideradas como

dependientes y se dividi6 esta adicion entre elendrde personas de 12 a 65 afos, es
una variable continua en porcentajes.

lse incluyen los anglisism@&onding y Bridging que se refieren al capital social de vinculo pdente para
aproximarse a los conceptos originales definidodPponam (1995).

2 Las decisiones del hogar estan afectadas pofeetig hogar, éste controla los recursos del hagaognces
las decisiones de transferir podrian estar infeiigar las caracteristicas del jefe del hogar. 8erf1984),
Resources, values y development, “Economics and the family”, Harvard University eBs, Cambridge
Massachusetts, cap. 16, pag. 373.
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e) Tenencia de la vivienda (tenencia): es una varidinamy que asume valores de 1
si la persona es propietaria o esta pagando lande y 0 en otro caso. Representa
la movilidad y capacidad de arraigo de las pers@nad valor es 1 es mayor la
posibilidad de arraigo.

f) Teléfono: es una variabldummy que asume valores de 1 si la persona cuenta con
teléfono o celular y 0 en otro caso. Representpokibilidad de comunicarse o
informarse y por lo tanto de ampliar sus vinculos los demas.

g) Mujer: es una variabldummy que refleja una situacion de género, asume vattges
1 si la persona es mujer y 0 si es hombre. Rdfidj@cuencia con la que los padres
realizan actividades con sus hijos de acuerdoh#platesis de Coleman (1988), las
mujeres participan mas en las actividades de $os hi

h) Rural: es una variabdummy que asume valores de 1 si la persona vive en ura zo
rural y O si vive en una zona urbana. Representansbfio de la localidad, en
comunidades pequefias se espera un capital sdoial al

i)  White collar: se refiere a las actividades que oo manuales, que son de oficina o
administrativas y representa las ocupaciones dpdesonas donde sus habilidades
son compensadas con altos retornos a las habiidsg@ales. Es una variable
dummy que asume valores de 1 si la ocupacion deensana esta en alguno de los
siguientes grupos: profesionistas; trabajadorda educacion; trabajadores del arte,
espectaculos y deportes; funcionarios y directd@®$os sectores publico, privado y
social; jefes supervisores u otros trabajadoresilégben la industria de la
transformacion, etc.; jefes de departamento, coadtires y supervisores en
actividades administrativas y de servicios; conagres, empleados de comercio y
agentes de ventas; trabajadores en servicios @esoan establecimientos y 0 en
otro caso.

J) Hogar extendido: es una varialdemmy que asume valores de 1 si la persona
pertenece a un hogar ampliado, compuesto y destberdes y O si la persona
pertenece a un hogar unipersonal o nutleRepresenta el tamafio del hogar, el
numero de miembros por los que estd compuestogalrhia disolucién o atencién
gue existe hacia cada uno de los miembros del hogar

3 Hogar unipersonal esta formado por una persongaHauclear esta formado por el jefe y su conyege;
jefe y su conyuge con hijos; o el jefe con hijasgeghe haber empleados domésticos y sus familiazasidera

a los hijos, independientemente de su estado cahysigmpre y cuando no vivan con su cényuge eshijo
Hogar ampliado esta formado por un hogar nuclear oixds parientes o un jefe con otros parientesdeu
haber empleados domésticos y sus familiares. Hogarpuesto esta formado por un hogar nuclear o
ampliado mas personas sin lazos de parentescd jaa del hogar, puede haber empleados doméstisas
familiares. Hogar de corresidentes esta formadodpsro méas personas sin relaciones de parenteacel co
jefe del hogar.
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k) Residencia: es una varialdammy que asume valores de 1 si el trabajo lo hizo en
México y 0 si lo hizo en el extranjero. Represdatdistancia fisica, la frecuencia o
deterioro de las relaciones sociales.

[) Salud: es una variablummy que asume valores de 1 si las personas hacen uso de
servicios alternativos para la atencion y el cuidal® la salud como hierbas
medicinales, amuletos, remedios caseros, jarabagos y brebajes; curandero,
huesero, comadrona, bruja o partera y 0 en otro. d@spresenta una falla de
mercado sobre informacion asimétrica.

m) Microfinanzas: es una variabiiemmy que asume valores de 1 si las personas hacen
uso de servicios informales de crédito y ahorrestabmo depdsitos en tandas, cajas
de ahorro, etc. y realizan préstamos a personasiembros del hogar y 0 en otro
caso. Representa una falla de mercado sobre infamasimétrica.

n) Subsidios: es una variabiummy que asume valores de 1 si por lo menos un
miembro del hogar cuenta con Oportunidades o Prpcayn O en otro caso.
Representa una falla de mercado sobre inequidad.

0) Prestaciones: es una varialdemmy que asume valores de 1 si las personas no
cuentan con prestaciones sociales en su trabajopdelMSS, ISSSTE, servicios
médicos paraestatales (PEMEX, marina, ejercitojausidades), ayuda alimentaria
o despensa, guarderias o estancias infantilescitagén (cursos, becas, etc.),
créditos para vivienda, préstamos en dinero, t@tspdescuento o exenciéon en el
pago de servicios (luz, electricidad, teléfono,)edcno hacen uso de los servicios
privados alternativos a las prestaciones social@sep otro caso. Representa una
falla de mercado sobre riesgo e incertidumbre.

3. Construccion de las bases de datos

Existe una restriccion técnica para poder probahlpotesis relacionadas con el ciclo de
vida®, movilidad esperada o distancia fiSigaesta radica en que no se cuenta con encuestas
panel en México de mas de 3 levantamientos quesigganh variables de capital social y
gue incluyan las caracteristicas del mismo indiwidn el tiempo con periodicidad regular.
La mas cercana es la Encuesta Nacional sobre lesleNi de Vida de los Hogafes
(ENNVIH) habra que esperar los resultados de levaintos posteriores para replicar el
modelo con datos similares presentados en esteesacuOtra alternativa para obtener
datos a lo largo del tiempo es a través de técrastalisticas utilizadas como el panel
sintético, mediante esta técnica es posible realiraanalisis sobre los determinantes del
capital social en México a traves de algunos afios.

4 Villagébmez, F. Alejandro. (2000) “A dynamic anadlysf household decision-making : the Mexican
Case” by F. Alejandro Villagbmez, Andrés ZamudBtD, Research Network working paper ; R-415.

Especificamente si se estd considerando como ple@xlystancia fisica la variable residencia i.el si
trabajo lo realiz6 en México o en el extranjera, gloefecto migratorio.

6 . . . .
Encuesta Nacional sobre los niveles de vida dhdgsres en www.mxfls.uia.mx
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En particular, es posible construir un panel sicdéa partir de cohortes obtenidos de bases
de datos de corte transversal. Los cohortes seaforton base en caracteristicas socio
demogréficas que permiten seguir su evolucion ¢ierabo, de modo que se espera que las
personas que constituyen la muestra original seegificadas dentro del mismo cohorte a

lo largo del tiempo en los afios analizados, siroimap a que corte transversal pertenezcan
originalmente.

4. Descripcion de los cohortes y del panel sintétic

Con el proposito de identificar los factores quectfn al capital social fue conveniente
seqguir la pista del comportamiento de los mismadsviduos sobre el tiempo y asi poder
analizar las implicaciones del modelo.

Para construir el panel se utilizaron las ENIGH$odeafios 1992, 1994, 1996, 1998, 2000,
2002 que contienen una periodicidad regular y nwtailas comparables. La idea consistid
en construir un panel sintético para dar seguirianibs cohortes en el tiempo en lugar de
los individuos (Deaton, 1997)Asi se obtuvieron grupos de individuos con cardsticas
similares que pudieron efectivamente ser seguid@s gempo.

Dado que las ENIGHs no son panel como alternagvaosiria usar el enfoque de cohortes
promedio como lo propuso Browning, Deaton e 1ri4886). Esta técnica consiste en
agregar informacion relevante de los individuogyaipos o cohortes, estas caracteristicas
permiten identificar a los individuos en los colsry seguirlos a través de su ciclo de vida.
Los cohortes estan definidos de acuerdo a critdijms, como el afio de nacimiento, el
sexo o la escolaridad.

Un cohorte se define como un grupo de personas w@n 0 varias caracteristicas
sociodemograficas fijas en comin que pueden setifidadas con facilidad en cada una
de las secciones de la serie de cortes transvergdlejemplo mas conocido consiste en
formar cohortes de edad, sin embargo también ekledscerlo utilizando otras variables,
como género, lengua materna, lugar de origenDetda la naturaleza de las encuestas de
corte transversal, los individuos que integran ahocte no son los mismos en todos los
afos de la serie. Por tal razon, el principio dettd esta metodologia consiste en poder
seguir la evolucion de las caracteristicas prometo un grupo sociodemografico
especifico para construir un panel sintético.

A partir de un panel sintético es posible realimaferencia estadistica y analisis
economeétrico. El principal problema que se enfranhtatilizar este tipo de datos es que la
varianza de las variables que se les imputa adlesrtes presenta diferencias debido a que
éstos en principio no son del mismo tamario.

Afortunadamente este problema puede resolverseantilo técnicas estandar. Un resultado
establece que a medida que el tamafio de los cehseegeaproxima a infinito, los

! Deaton, A., 1997The Analysis of Household Surveys, Baltimore: Johns Hopkins University Press for the
World Bank, Capitulo 3.2.
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estimadores que se obtienen utilizando estos datosonsistentes. Una discusion amplia
desde el punto de vista econométrico con relaci@sta tema se encuentra en Deaton
(19857.

La continuidad y uniformidad de las ENIGH permitgnstruir un panel sintético. Para
ello, se eligieron las siguientes variables quegran los cohortes: escolaridad y afio de
nacimiento. La escolaridad es un criterio Gtil pegalizar este ejercicio, ya que se asume
gue a partir de cierto rango de edad esta variablsambia en el tiempo. Para obtener este
resultado se puede restringir la muestra para éasopas mayores a la edad en que la
mayor parte de la poblacion ha concluido sus essudi

La ENIGH clasifica a las personas de acuerdo awal de escolaridad en nueve diferentes
categorias: sin instruccion formal, primaria incéetgs, primaria completa, secundaria
incompleta, secundaria completa, terciaria incotapleerciaria completa, superior
completa, superior incompleta y postgrado. Debidgua se tiene informacion sobre la
condiciobn de alfabetismo, las personas sin insibacdormal pueden dividirse en
analfabetos sin instruccion formal y alfabetos sistruccion formal. La categoria de
instruccion terciaria se refiere a escuelas prepaaa, bachilleratos o normal. Esta division
genera once grupos de escolaridad para todos tss @ie se estan considerando (1992,
1994, 1996, 1998, 2000, 2002 y 2004). El numerol$ervaciones para cada categoria de
escolaridad se presenta en la Tabla 9.

Tabla 9
Distribucion de la muestra de acuerdo a su escolaiad
(tamafio de la submuestra)

Educacién Formal 1992 1994 1996 1998 2000 2002 2004

Sin instruccion

analfabeto 1,443 1,872 1,685 1,221 1,146 2,113 1,868
Sin instruccion alfabeto 410 550 442 319 250 406 533
Primaria incompleta 3,189 3,773 3,998 2,924 2,627 4,149 4,794
Primaria completa 2,100 2,514 2,833 2,217 1,971 3,337 3,993
Secundaria incompleta 410 480 542 448 354 651 895
Secundaria completa 1,113 1,380 1,758 1,484 1,476 2,775 3,546
Terciaria incompleta 229 267 380 331 250 507 1,107
Terciaria completa 443 541 724 585 581 1,050 2,252
Superior incompleta 312 440 478 373 401 684 1,666
Superior completa 477 637 746 610 686 984 1,523
Posgrado 61 76 101 89 97 141 418
Muestra 10,187 12,530 13,687 10,601 9,839 16,797 22,595

Agrupando a las personas de la muestra de acuestdoafio de nacimiento, es posible
seguir en el tiempo un grupo de individuos que astaamomento tendran la misma edad.
Las personas de la muestra se agruparon en deegedépos de acuerdo a su afio de
nacimiento. Se tomaron rangos de cinco afios pastrodr los grupos debido a que con un
namero menor se reduciria demasiado el nimero dengdciones por celdas y con un

8 Deaton, A. (1985) “Panel Data from Time Serie€afss-Sections'Journal of Econometrics, vol.30,
pp-109-126.
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namero mayor se restaria precision al andlisis sgueealice con el panel. En estudios
similares se ha utilizado este rango para formaoies sintéticos con buenos resultados.
En la Tabla 10 se muestra para cada encuesta eraitha personas que pertenecen a cada
categoria. Algunos rangos muestran un tamafo @epcess significa que por ejemplo una
persona que nacio entre 1894-1899 en el afio 1988 aecalrededor de 104 afios de edad y
en la encuesta no se presentan personas con esagisticas.

Tabla 10
Distribucion de la muestra de acuerdo al aflo de nauiento

(tamafio de la submuestra)
Afo de nacimiento 1992 1994 1996 1998 2000 2002 200 4

1894-1899 9 9 5 0 0 0 0
1900-1905 58 32 33 26 11 9 0
1906-1911 133 146 119 59 40 35 30
1912-1917 271 251 211 130 108 148 113
1918-1923 419 460 462 354 236 362 354
1924-1929 625 784 637 448 446 636 706
1930-1935 795 1,012 901 753 667 967 1,174
1936-1941 932 1,220 1,260 852 781 1,201 1,582
1942-1947 1,168 1,423 1,442 972 955 1,654 1,950
1948-1953 1,425 1,570 1,750 1,415 1,179 2,007 2,380
1954-1959 1,651 1,993 2,070 1,548 1,339 2,221 3,021
1960-1965 1,605 1,874 2,160 1,679 1,576 2,667 3,426
1966-1971 960 1,362 1,850 1,459 1,350 2,408 3,492
1972-1977 136 384 746 788 905 1,768 2,750
1978-1983 0 8 41 117 241 660 1,359
1984-1989 0 0 0 0 5 53 254
Muestra 10,187 12,528 13,687 10,600 9,839 16,796 22,591

De este modo, combinando entre si los grupos deaedun (11) y afio de nacimiento (16)
se pueden formar en principio 176 (11x16) cohortesjue da combinaciones de 132
grupos de personasun grupo esta compuesto por cada una de lastedriicas de los
cohortes, por ejemplo el grupo 1: es un jefe dgahaue nacio entre 1894-1899 y su
caracteristica educativa es ser analfabeto.

La muestra se restringio a los jefes de hogar dentalesta, este parentesco tiene una
caracteristica sociodemogréafica mas o menos egtabdeel caso de México. Una vez que
se identificaron los cohortes, se calculé la edadnpdio del grupo y se le imput6é a cada
cohorte. En cuanto a la variable de educacionemresenté mayor problema, ya que todas
las personas que integren un cohorte determinadertila misma escolaridad.

Al agrupar a las personas de la muestra de acweslioedad y educacion se formaron
finalmente 176 cohortes con 132 grupos y un tanméimedio de 40 personas por grupo
considerando solamente a jefes del hogar. De az@ifdctor de expansion de la ENIGH,
la poblacién que representarian estos individuodee$38,211 personas a nivel nacional.
En el panel sintético se pudo seguir a los coharledargo de las 7 encuestas en cada tipo

% Existen algunos grupos que reportan cero obs@&mesi
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de indicador de capital social. En la Tabla 2 detxa se presentan las observaciones
obtenidas asi como sus valores minimos y maximea pada una de las variables
independientes en cada uno de los indicadores plialcaocial analizados, es importante
mencionar que los valores que se presentan erbla Padel anexo se refieren a los
promedios de las variables, por lo que cada varietwhsiderada en el modelo se refiere al
promedio de la variable del grupo al que perterégefe del hogar. Los estadisticos que se
reportan no estan incluyendo el factor de expansion

5. Estimacion a través del método Tobit

Debido a que la variable dependiente reporta valomntinuos menores a cero y cero
(menores a cero, Y](ver tabla 1 del anexo) y se comporta como uniilulision normal
podria ser tratada como una variable truncada sucada, por lo que al inicio las
estimaciones se realizaron utilizando un modelattotEste tipo de modelos se usan para
regresiones lineales bajo normalidad con degnsurados o truncadosy son ejemplos para
problemas con datos faltantes o de informacioradeuestra. A continuacion se explica un
poco mas de estos modelos.

El truncamiento es una caracteristica intrinsecka dkstribucion de la variable objeto de
estudio de la cual se extraen los datos de la naJesturre cuando la muestra de datos es
extraida aleatoriamente de una poblacién de int&&produce cuando solo la parte de la
distribucion de la variable que se encuentra paing (0 por debajo) del denominado
punto de truncamiento contiene la informacion rafde que se desea estudiar, por
ejemplo, cuando se estudia el ingreso y la pobsezanalizan las observaciones que se
encuentran por debajo de la linea de pobreza. 2da@sa, algunos individuos pueden no
ser tenidos en cuenta (en el caso de la pobreaguwse encuentran por arriba de la linea
de pobreza). Por ejemplo Hausman y Wises (£87ahalizando los determinantes de
ingresos, reconocen que su muestra del experimtEnian impuesto al ingreso negativo
estuvo truncada porque so6lo a los hogares consogiebajo de 1.5 veces la linea de
pobreza se les permitié participar en el programaeheficios y no se tuvo otro dato para
familias con ingresos arriba de ese umbral.

La censura, a diferencia del truncamiento, no ea caracteristica intrinseca de la

distribucion de la variable objeto de estudio, s&lpce por un defecto de los datos de la
muestra. En ocasiones las variables continuasmieséimites inferiores o superiores que
pueden hacer que los valores que realmente sevehsan la muestra no sean

representativos, censurar es un procedimiento emwallos rangos de una variable son
limitados a priori por el investigador. Cuando wraiable estd censurada por arriba o
debajo de algun valor, es una parte no observabla goblacién. Un ejemplo de censura
es cuando la variable dependiente es el nivelqleeza de los hogares, el nivel de riqueza

10 . .
Los valores de la variable dependiente son mempresero, los valores se reportan en la tabld 1 de
anexo.

Y. colin and P. Trivedi (2005), Microeconometricsethods and applications, Cambridge University £res
New York.

12 Hausman, Jerry A & Wise, David A, 1977. "SociapExmentation, Truncated Distributions, and Effitie
Estimation", Econometrica 45, 319-339.
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es registrado debajo de cierto nivel pero arrib&ldes datos se desconocen. Por ejemplo
gente de todos los niveles de ingreso podrian estiaiidos en la muestra pero por razones
confidenciales el ingreso de la gente podria smrtado como que excede a cierto nivel.

Cuando la variable esta censurada, la distribugi@nsiguen los datos de la muestra es una
mezcla entre una distribucion continua y otra @isgr existiendo una acumulacion de
probabilidad en el punto de censura. En este casesradecuado utilizar el modelo de
regresion lineal estimado para minimos cuadraddmanios (OLS®) ya que proporciona
estimaciones sesgadas. Con un Unico punto de eemkalre utilizarse el modelo de
regresion censurado Tobit, mientras que cuandovaags puntos de censura se utiliza la
generalizacién de este modelo.

Tobin (1958)* desarroll6 este tipo de modelos de variable cedsupara explicar la
demanda en bienes de consumo duradero. Por ejempldien es adquirido por el
consumidor si su deseo es lo suficientemente aftmnces su demanda se mide por la
cantidad de dinero gastado en la compra. Si la m@mp tiene lugar la demanda no se
puede observar y se censura en cero. En las bas#mt@b que se estan considerando en
esta tesis se analizan a los individuos que realipatribuciones a los demas, pero en el
caso de que las personas no transfieran recutesslamas, la variable de capital social no
se puede observar y se censura en cero. De aldl gqnedelo Tobit que se considera es
cuando la variable se encuentra censurada.

El analisis Tobit se puede aplicar empleando dp#r®l. Las opciones son dos, calcular
estadisticopooled o hacer una estimacion por efectos aleatorios (Wlge, 2002). Un
pooled tobit es aquel que considera a todas las obseneximomo individuos distintos. El
estimador de efectos aleatorios considera todafdannacion de manera que el término de
error aleatorio total de la regresion se divideesadmpone en dos partes. El modelo Tobit
gue se estima en esta tesis tiene caracteriscas thodelo Tobit con efectos aleatorios.
Los modelos econométricos de efectos aleatoriosngupque el término aleatorio tiene dos
partes, uno al nivel de conglomerado y otro quelisiibuye a nivel individual. Asi, el
coeficiente de correlacion rho calcula la propardil@ variacion total explicada al nivel de

conglomerado.
2

o,
rho=——+—
o +o

u &

donde o? representa la varianza del término de error efpedlel individuo y o? la

varianza total del término de error de la regresiba sigue una distribucién Chi-cuadrada
bajo la hipotesis nula de que su valor es estadistnte igual a cero. En caso de ser igual
a cero no existiria heterogeneidad individual. Bnmuestra que se esta trabajando la
censura ocurre hacia abajo del valor cero (veratdbldel anexo) y los coeficientes

13 por convencién se utilizara el anglisisr@odinary Least Square (OLS por sus siglas en inglés) para
denotar el método de minimos cuadrados ordinarios.

¥ Tobin J. (1958) “estimation of Relationships famited Dependent VariablesiEconometrica 26, (Jan.
1958), 24-36. Citado también en The Uses of Tohgalgsis, by John F. McDonald y Robert A. Moffitte
Review of Economics and Statistics, 1980, The MIT Press.
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estimados rho de los diferentes modelos Tobit tapowalores muy pequefios, muy
cercanos a cero, por lo que se esperaria que stieexiheterogeneidad individual.

6. El método de Cointegracion

Aun cuando se realizaron algunas pruebas inicizdgs el método Tobit se encontro el
siguiente problema: en términos econométricos pitalasocial presenta problemas de
endogeneidad. Al presentarse el problema de endumigehlos coeficientes estimados de
las variables enddgenas podrian estar sesgadas atenen a través del método de
minimos cuadrados ordinarios (OLS).

El problema de Endogeneidad surge cuando una leriab observable (en ¢
modelo) ejerce influencia sobre uno o mas regresgresobre la variabl
dependiente. En términos estadisticos, cuando \esiable no observable se
encuentra correlacionada con la variable deperaigntcon alguna variabl
explicativa del modelo el estimador OLS resulta sesgado e inconsistente. La
prueba cominmente utilizada para probar endogeheddala del método de
Haussmal.

(W

D

La solucién al problema de endogeneidad es el eseadables instrumentales y aplicar

una prueba empirica del grado de causalidad emsetdglos. El problema de este método
radica en encontrar la variable instrumental adégwpie determine a la variable exdgena
gue presenta el problema de endogenidad pero qdeteonine al capital social.

No es facil encontrar estas variables instrumestaledlo algunos estudios empiricos han
logrado corregir este problema. Los estudios eogsrde Narayan y Pritchett (1997) y

Grootaert, Oh y Swamy (2002) han encontrado ingnios que afectan al capital social

pero que no afecten al ingreso. Algunas de lagbk@s instrumentales que se han utilizado
en los modelos de capital social estan relacioneolasina trayectoria temporal, como por
ejemplo tiempo de residencia en la comunidad, tesndo duefio de la vivienda, tiempo
de conocer a las personas, la tendencia de la rasfaben grupos u organizaciones, etc.
(Grootaert and van Bastelaer, 2002b). Esta infoidnaesta ligada con el tiempo y la

participacién y no con el ingreso de las persolssafortunadamente la informacion

estadistica con la que se dispone en México noifgeten construccion de este tipo de

indicadores para corregir este problema.

Las variables instrumentales son sélo un métodonydsiles sélo si los instrumentos son
verosimiles. Para probar la verosimilitud de lasaides instrumentales cada uno de los
candidatos debe estar sujeto a pruebas economsépaa observar si la variable en
cuestion es un instrumento valido o-hdCada instrumento potencial debe ser probado de
forma separada o en diferentes combinaciones pargue tan sensible son los resultados a
dicho instrumento. Si utilizando variables instrumiades se produce un coeficiente de la
variable endégena mas alto que el obtenido a trdeésnétodo de minimos cuadrados

5 Haussman, J. A. (1978), “Specification Tests inrfgnetrics”, Econometrica 46, 1251-1271.

1814 prueba cominmente usada para restriccioneshdesspecificacion es la propuesta por Davidson y
MacKinnon (1993 Estimation and Inferencein Econometrics. New York: Oxford University Press. Las
aplicaciones de estas pruebas se encuentran eta@tqd999) y Narayan y Pritchett (1997).
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ordinarios (OLS) esto quiere decir que la ecuac&stimada esta correctamente
especificada y que, por ejemplo la variable eddcacés un determinante exégeno del
capital social. Si la causalidad inversa fuera iBgtiva el coeficiente de la variable
endogena en la regresion de variables instrumenpaldria ser menor que el obtenido por
el coeficiente del método minimos cuadrados ordisat.os mismos resultados podrian ser
obtenidos si el capital social es medido con ua @tado de errdf. Desafortunadamente
no es posible proveer verificacion independiente,espera que el uso de los varios
indicadores de capital social (de vincbtmding o de puentdridging) como de mdultiples
instrumentos reduzca la posibilidad de obtenerret ee medicidn en los resultados.

Otra mejor alternativa para resolver el problemaeddogeneidad es trabajar con datos
histéricos dado que asi no es posible la causalitiaglvés cuando se relacionan variables
corrientes con indicadores socioecondmicos pasdddss personas, en este sentido se
observaria si la oferta del capital social a Igdadel tiempo ha sido afectada por las
variables que lo determinan. Buscando analizaraestgportamiento dinamico se utilizaron
los paneles sintéticos construidos con las ENIGH®DS siete afios mencionados, la idea es
observar a los individuos a lo largo del tiempa &mnbargo el problema de endogeneidad
puede estar asociado con el problema de regrestspesias, para corregir este problema
se recomienda el método de cointegracion de dandkenente se obtienen los coeficientes
para los datos panel.

El problema de regresién esplrea

Muchas series de tiempo en economia presentareodaricia de crecimiento a lo largo del

tiempo. Algunas series muestran una tendencia @armgpo que sefialan una relacion causal
en datos de series de tiempo. Dos series de tigragdan presentar una tendencia en la
misma o en diferentes direcciones y esto podridymio conclusiones falsas acerca de que los
cambios en una variable son generados por unableuwdaando en realidad son generados|por
cambios en otra variable. En muchos casos, dosssdeitiempo podrian estar correlacionddas
solo porque ambas tienen una tendencia sobrengdi@or razones relacionadas a factores no
observados.

En seccién cruzada “correlaciéon espurea” reflaja situacion donde dos variables estan
relacionadas por medio de su correlacién con umerk variable. Por ejemplo si se corre la
regresion de Y que depende de X se encuentra Umeiore significativa pero cuando se
controla por otra variable, por ejemplo Z, el efegarcial de X sobre Y se convierte en cegro,
esto ocurre en un contexto de series de tiempoadables 1(0).

También se presenta una relacién esplrea entes s#gi tiempo que muestran tendencias
crecientes o decrecientes. Si las series son ppEndientes en sus tendencias en el tiempo el
problema esta resuelto al incluir una tendencitetepo en el modelo de regresion.

Pero cuando se tienen procesos que son integradosddn uno I(1) se genera un problema

adicional. Incluso si las dos series presentan aseglie no presentan tendencia, una regresion
simple que involucra dos series independientesdék) siempre generara una t estadigtica
significativa. En otras palabras, considerando gug y {Y ¢ son dos variables aleatorias

17 . . . - . -
El método de variables instrumentales Unicamemtgge el sesgo de atenuacion en los resultados de
minimos cuadrados ordinarios.
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generadas por XXuta y Y=Yute, t=1,2,..,, donde { y {e} son independientes,
idénticamente distribuidas, con media cero y vadam?, y o% , respectivamente. Si se
consideran los valores iniciales dondg=X,=0 y se asume que Jay {e¢ son procesos
independientes. Esto implica que X {Y } son incluso independientes. Pero ¢qué pasalsi se

corre una regresion simple del tia(é) =5 +'lety obtenemos la t estadistica habitual| de
/Bly la usual B? Si Y, y X, son independientes podriamos esperar que'%lhﬁ. Incluso si

probamos k=0 contra H: B:# 0 al nivel del 5%, se espera que la t estadiptica lgles
insignificante 95% de las veces. Por medio de umalacion, Granger y Newbold (1974)
mostraron que este no es el caso: incluso cuangoXttson independientes, la regresion|Yt
en Xt produce una t estadistica que es estadigitansignificativa la mayor parte de las
veces, mayor que el nivel de significancia nomi@ahnger y Newbold le llamaron a esto jun
problema de regresién espurea, lo que significa muexiste manera en qyey x estén
relacionados sin embargo una regresion del tipo Os&hdo lat estadistica habitual casi
siempre indicara una relacion.

Fuente: Granger y Newbold (197¢)Wooldridge (2000).

Algunas de las series construidas a través deldogbanel presentaron el problema de
regresiones espureas. Algunas de las variablesergeron una alta correlacion pero esta
correlacion podria estar explicada porque dichasias presentan una tendencia sobre el
tiempo por razones relacionadas a factores no vddes. Tal es el caso de la correlacion
observada entre la variable educacion y la varialykd, o la correlacion observada entre la
variable teléfono y la variable rural o la corrédecobservada entre la variable whitecollar
y la variable educacion. Los factores asociadosiaodstar relacionados con la falta de
infraestructura o con las restricciones que erdrezit mercado laboral y que no son
observados directamente en este modelo. Por lo tastcorrelaciones que presentaron
estos tres grupos pudieron estar relacionadasacamsima tendencia en el tiempo y que
pudo haber estado asociada a un factor como itfuagsa. Para corregir el problema de
regresiones espureas que se presentd se utiliraéldo de cointegracion (Engle y
Granger, 1987) que a continuacion se explica dadaesumida.

Si {Yt: t=0,1,...} y {Xt:t=0,1,...} son I(1)'®, entonces en general B¥t es un proceso
I(1) para cualquier valor d@. Sin embargo es posible que para algira0 Yt-Xt es un
proceso (0 que significa que tiene una media y varianza emety autocorrelaciones que
dependen sélo de la distancia en el tiempo entkegiera de las dos variables en las series y

gue esasintéticamente no correlacionado. Sifiaxiste se puede decir que Y y X estan
cointegradas y se le llamgal pardmetro de cointegracion.

En el contexto de la tesis se define la dinamidacdpital social como KSt y Xt es la
dindmica de cualquiera de las variables dependiemtencionadas. Se encontré poca
evidencia contra la hipétesis de que KSt tienerafmunitarid’, lo mismo ocurrié con Xt.

18 Significa que estan integrados de orden 1

19esta integrado de orden 0, 1(0) lo que significa [@as primeras diferencias del proceso son débtkne
dependientes (y casi siempre estacionarias).

20 proceso de raiz unitaria, es un proceso altanpemgéstente de series de tiempo donde el valoeptes
iguala el valor del Ultimo periodo ademas del exgrY . +g, t=1,2,..., Wooldridge (2000).
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Se definié la diferencia entre ambas variables c@¥d<St-Xt. La t estadistica Dickey-
Fuller rechaz6 una raiz unitaria para Dt a favold(8% el resultado final de esto es que
mientras KSt y Xt parecen tener raices unitariagryun proceso I(1), la diferencia entre
ellos es un proceso 1(0), en otras palabras KStgs¥n cointegradas.

Si KSt y Xt no estuvieran cointegradas, la difer@rmmtre el capital social y cualquiera de

las variables independientes podria ser muy grandeninguna tendencia para que se

vuelvan a juntar, sin embargo esto es poco proludzle que ambos son valores sociales y
tarde o temprano regresaran a su valor intermedio.

7. Analisis de Cointegracion

A pesar de que los modelos estimados satisfacetoladiciones de estabilidad dinamica,
algunos eigenvalores son cercanos a uno, lo ca@rgesospechas acerca de la existencia
de raices unitarias en los datos empleados. Granbewbold (1974) advierten sobre la
invalidez de los resultados conseguidos mediantstianacion por OLS. Para lidiar con
este problema, se estimaron varios modelos deFiw®LS y DOLS.

El andlisis clasico de series de tiempo descars@ sb supuesto de estacionariedad de los
datos (i.e. media y varianza constantes y covaamnadependientes del tiempo). La
presencia de raices unitarias implica la no egtaciedad de las series. En principio, esto
constituye un problema para el estudio econométfsoembargo, mediante el analisis de
cointegracion se pueden conocer las relacionesadm Iplazo entre las variables del
modelo.

Una condicidn necesaria, aunque no suficiente, esti@lecer la cointegracion entre dos
series es que ambas tengan el mismo orden dedni@gr En los resultados de los modelos
se espera que todas las variables estan integladaslen uno I(1). La segunda condiciéon
es que los residuales de las regresiones satisédgaquisito de estacionariedad (Engle y
Granger, 1987). Si los residuales de las ecuaciestisiadas satisfacen el requisito de
estacionariedad entonces se puede inferir que isteexd problema de regresion espuria.
Para confirmar los resultados del procedimienteesdg por Engle y Granger (1987) se
realizaré la prueba propuesta por Johansen (18881, lo cual serd necesario pues al
existir varias variables en el sistema, la ecuad@rtointegracion no esta identificada de
manera unica.

8. Pruebas de Cointegracion

Se utilizaron datos panel con raices unitariasuglpeis de estacionariedad para caracterizar
los datos, se probd cointegracion entre las vasabbn la prueba de cointegracion para
datos panel de Kao (1999). Debido a que se acejéegracion, se comparan diferentes
estimadores (OLS, OLS ajustada, FM-OLS, DOLYS)

21 Johansen, S. (1988) Statistical Analysis of Cgiratton VectorsJournal of Economic Dynamics and
Control, 12:231-54. Johansen, S. (1991) Estimation arubtfiesis Testing of Cointegration Vectors in
Gaussian Vector Autoregressive Modstonometrica, 59: 1551-80.

91



Los modelos de seccion cruzada imponen un supuestosomogeneidad poco realista,
algunas series de tiempo son no estacionarias. sEn aaso los supuestos de datos
estacionarios en modelos de regresibn OLS son dasla Asumir tendencia
estacionacionaria cuando los datos presentan aimpartamiento puede interpretar
resultados equivocos.

Aunque muchas proposiciones teoricas se puedenamproiediante datos individuales
entender sus tendencias y modelos en el comporttomiel capital social al nivel de la
sociedad requiere un analisis agregado. La agi@gate los efectos individuales para
hacer afirmaciones acerca del capital social ebl@m@atico debido a que la composicion
de la poblacion cambia a través del tiempo. Alguefestos que son medidos a nivel
individual podrian reflejar cambios en la posiciddividual dentro de la sociedad y estos
efectos podrian no estar presentes a nivel so&i@rnativamente la interaccion social
podria inducir cambios de comportamiento a travésuda poblacibn que no estan
reflejados en respuestas individuales. Como loribesdohler (2001%, cambios en las
normas sociales e instituciones pueden crear ogalg retroalimentacion entre variables
agregadas e incentivos individuales hacia la ingeren capital social, de tal forma que los
efectos entre las variables agregadas podrian excadstancialmente las respuestas
medidas al nivel de los hogares.

Un analisis de datos panel agregados presentarsp®®$ retos. El capital social y sus
determinantes son principalmente series de tiengpaestacionarias que tienden o se
desvian persistentemente fuera de sus valoresledciTal no estacionariedad podria
debilitar la estimacion clasica y la inferencia mia se utilizan los procedimientos de
regresion tradicionales, produciendo inferencigglesas acerca de las relaciones entre las
variables. Mas alla los determinantes principalelscdpital social, por ejemplo género y
educacion, educacion y la variable rural, la vaeidabléfono y la variable rural, la variable
whitecollar y la variable educacién es muy posidie estén endégenamente determinadas
en conjuncién con las decisiones de ofrecer capialal. Este problema de regresores
enddgenos puede debilitar la identificabilidaddeddelo de capital social interpretando las
relaciones no estimables. Incluso si las relacios@s identificables, el problema de
regresores endogenos produce estimadores OLS isties de los parametros del
modelo. En este sentido se utiliza el modelo dategracién de Johansen (1955jue es
apropiado para analizar relaciones entre serieledgo no estacionarias. EI método de
Johansen permite determinar empiricamente el ndrderaelaciones estacionarias y
produce estimadores de Maxima verisimilitud depasametros de estas relaciones que son
consistentes y normalmente distribuidas inclusdagpresencia de variables explicatorias
endogenas.

Los avances en econometria, cuyo objetivo consistanir economeétricamente series de
tiempo y datos panel generan nuevos métodos debgsug estimaciones. Recientes
desarrollos en panel generan métodos apropiadesvpaiables no estacionarias. En este
sentido se usan datos panel de raices unitagpasepas de cointegracion para estimar la

22 Kohler, Hans-Peter.( 2001), Fertility and socméraction. Oxford: Oxford University Press.

23 Johansen, S. (199b)kelihood based inference in cointegrated vector autoregressive models. Oxford:
Oxford University Press.
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relacién entre el capital social y sus determirmritas pruebas de cointegracion y raices
unitarias presentan una distribucién normal ascaot

En esta tesis y bajo el método de Cointegracionolgetivo consistio en probar
cointegracion entre la oferta de capital socialy determinantes, asi se aplico la prueba de
Kao (1999§* (Ver anexo tabla 6). Se realizaron las estimasignpruebas y se rechazé la
hipotesis nula de no cointegracion para todas tasbas estadisticas con un nivel de
significancia del 5%. Por lo tanto la hipotesisndecointegracion para todas las variables
estuvo fuertemente sustentada. Los resultados anostevidencia estadistica suficiente
para rechazar no cointegracion. Los coeficientémados se reportan en la tabla 5 de los
anexos.

Se hiso un andlisis preliminar de los datos, enpuimaera etapa se caracterizaron las series
con datos individuales y panel de raices unitagjase aplicaron las pruebas de
estacionariedad. Entonces se analizaron las pragbésdde cointegracion de estas series
para cada uno de los determinantes propuestos,(edad, educacién, TDE, Tenencia,
Teléfono, Mujer, Rural, Whitecollar, Hogar extermidResidencia, Salud, Microfinanzas,
Subsidios y Prestaciones).

El nimero de relaciones cointegrando a nivel imtdial podrian sesgar los resultados de las
pruebas de cointegracién de los datos panel. Lasbps de Kao (1999), Mc Coskey y
Kao®™ y Pedroni’é®, que son pruebas basadas en los residuales mtiliza supuestos
implicitos de que la relacion de cointegracion&® © solo hay una para la muestra de las
variables seleccionadas como independientes. Bendvarcellino y Osbat muestran que

si existe por ejemplo mas de una relacién de ogiatédn para una de las variables y cero
para otra, la prueba de cointegracion del panelip@teptar la hipétesis de una regresion
de cointegracion para cada variable de la mueStrandlisis de cointegracion preliminar
de variable por variable muestra que esta condic@se presenta aqui (ver resultados en
tabla 5 del anexo).

Se probd la existencia de raices unitarias para cad de las variables dependientes e
independientes, para ello se aplicé la prueba @atéumentada de Dickey-Fuller (AB¥)

y la prueba de raices unitarias para datos paniehdBesaran and Smith (IP%)También

se realiz6 la prueba Kwiatkovsky, Phillips, SchmidBhirt® y su extensién a datos panel
por Hadri (2000) (Ver los resultados en la tabtee30s anexos).

24 Residual -based coi ntegration test

2 McCoskey, S.and Kao, C. (1998). A Residual-Basest ©f the Null of Cointegration in panel Data.
Econometric Reviews, 17 (1):57-84.

26 Pedroni, P. (1995), Panel Cointegration: Asymptatid Finite Sample Properties of Pooled Time Serie
Tests with an Application to the PPP Hypothesigpdbament of Economics, Indiana University.

27 Banerjee, A. (1999). Panel Data Unit Roots andchteégiration: an OvervievDxford Bulletin of Economics
and Satistics, special issue: 607-629.

28 Augmented Dickey-Fuller (ADF)

29 Im, S.K., Pesaran, M.H., and Shin, Y. (1997), ifgsfor unit roots in heterogenous panels. Mimeo,
Department of Applied Economics, University of Caidbe.

30 kwiatkovski, D., Phillips, P.C.B., Schmidt, P.,ca8hin, Y. (1992), Testing the Null Hypothesis of
Stationary Against the Alternative of a Unit Raddurnal of Econometrics, 54: 91-115.
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En los resultados se observa que en la mayor gaies series de las variables individuales
no se puede rechazar la hipétesis de raices asiteon un nivel de significancia del 5%
Respecto a los resultados de estacionariedadyédbarde raices unitarias de ADF muestra
gue se rechaza la hipétesis de tendencia estaciqrena la mayor parte de las variables
consideradas en el modelo con un nivel de sigmfiea del 5%. Por lo tanto estos
resultados confirman las conclusiones de ADF. Coasel considera la prueba de datos
panel estacionaria de Hadri (2000) se rechazglatdsis de tendencia estacionaria. Debido
al corto periodo de tiempo (7 afios) no se consildengdtesis de un corte en el tiempo en
la tendencia deterministica de las series.

El nimero de rezagos es igual a uno por el coriogeede tiempo analizado. El periodo de
tiempo analizado es 1992-2004 con intervalos deafios. No se presenta una restriccion
al intercepto que significa que hay una constantéaeregresion de cointegracion y una
tendencia de tiempo no estacionaria en la parterrdetistica de las serig®/er los
resultados en la tabla 5 de los anexos).

También se compararon diferentes métodos de esfimee la relacion de cointegracion.
Kao y Chiang (2000) muestran que las leyes aspat®tde OLS, OLS ajustada, OLS
completamente modificado (FM-OLS) y OLS dindmico O(C5) en datos panel
cointegrados son normales. Sus resultados Monte-@arestran que el DOLS supera los
estimadores de OLS y FM-OLS en términos de sesgualidvite las simulaciones Monte-
Carlo, muestran que FM-OLS produce un sesgo impi@tacon este argumento defienden
los estimadores DOLS. Kao y Chiang (2000) notanlgsestimadores DOLS difieren de
los FM-OLS en que estos no requieren una estimagidial y tampoco una correccién no
paramétrica.

Los estimadores OLS presentan el signo esperatk raayoria de los casos pero algunos
de los coeficientes no fueron significativos. Dalquier forma los estimadores OLS son
generalmente sesgados debido al problema de ereldgdnPor lo tanto, las t-estadisticas
no tienen una distribucion t usual y se podria pmmedianza en ellos. Los estimadores OLS
ajustados no son mucho mas diferentes respects estonadores OLS. Los estimadores
FM-OLS y DOLS corrigen el sesgo de endogeneidad.doeficientes estimados mediante
estos dos estimadores parecen ser muy diferentesuamdo las distribuciones asintéticas
de FM-OLS y DOLS son las mismas como lo mostré K&99).

Kao y Chiang (2000) estudian las propiedades denunestra finita para los estimadores
OLS, FM-OLS y DOLS en regresiones cointegradas. d#faa que los estimadores OLS
presentan sesgo en muestras finitas, que los estre®FM-OLS no son mejores respecto
a los estimadores OLS y, que por lo menos los esdtimes DOLS superan a los otros
estimadores, particularmente en términos de sest¢pmedia. Aun cuando los estimadores
OLS podrian representar sesgos por el problemaxdegeneidad y los estimadores FM-

31 e algunos casos y para algunas pruebas se rethdupotesis de raices unitarias con un nivel de
significacia de 5%, tal es el caso de edad papaueba de Leviny Lin (1992) del modelo de ofefteculo
monetario. Levin, A., Lin, C.F., (1992). Unit raeists in panel data: Asymptotic and finite sampapprties.
Discussion Paper No. 92-93. University of Califarat San Diego.
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OLS y DOLS divergen mucho en sus resultados, deraht estos diferentes estimadores y
se compran sus resultados (ver anexo tabla 4).eBibargo soélo se interpretan los
estimadores que Monte-Carlo sefialan como mejoré&reinos de sesgo de la media estos
son los DOLS.

9. Cointegracion y causalidad

Es importante mencionar que los problemas de ddadatn los modelos de cointegracion
no estan resueltos, por ejemplo, la variable sphdtia no estar explicando a la variable
capital social y sin embargo la variable capitaliglopodria estar explicando en un sentido
a la variable salud. Lo Unico que se puede menciEmaste caso es una relacion asociativa
entre ambas variables estimada a través del méledoointegracion. Para probar su
causalidad se sugiere realizar pruebas de Wierarg®r-.

La definicion de causalidad y su pertinencia ercagltexto del capital social merece un
breve examen. Granger (1969) propuso una definempirica de causalidad basada en su
contenido de prevision: si;X causa a KSentonces K, es mejor prondstico si se utiliza
la informacion en X dado que habra una varianza mas pequefia deipredeserror. Esta
definicibn ha ocasionado considerables polémicae®itrabajos sobre el tema (véase por
ejemplo Pagan, 198Y) puesto que realmente indica precedencia, en tigyaausalidad.

El concepto de la causalidad de Granger, por etajubién se puede entender precedencia,
esta basado en la idea de que una causa no puddelespués de sus efectos, es decir la
variable X causa a KS si el valor presente de KS)(Ksta condicionado por los valores
pasados de X (X, Xi2,...,Xo) ¥ de esta forma la historia de X es probable ayele a
predecir a KS. No obstante, si dos variables (pemplo KS y X;) estan integradas,
normalmente una causara a otra (en el sentido @egér) y/o viceversa.

Otra alternativa para probar causalidad es utilagsrueba de Wald, dependiendo de las
propiedades de la serie de tiempo de los datosalsalidad puede ser probada con
modelos de vectores autoregresivos de primer of(d&RR) en niveles o en primeras
diferencias. Bajo esta prueba se contrasta ladsghula de que los términos rezagados de
KS;, son iguales a cero (Granger, 1988). De esta prselpuede inferir que si ¥ausa en

el sentido de Granger a K& largo plazo y KScausa en el sentido de Granger:a/ Xas

dos series se causan en el sentido de Grangersérdriargo plazo. La desventaja de esta

32 Causalidad de Wiener-Granger: es una prueba centdsén comprobar si los resultados de una variable
sirven para predecir a otra variable, si tiene ataraunidireccionab bidireccional Para ello se tiene que
comparar y deducir si el comportamiento actuel pasadale una serieemporal A predicen la conducta de
una serie temporal B. Si esto ocurre, se dice guessultado A” causa en el sentido de Wiener-Geafgl
resultado B”; el comportamiento es unidirecciorfil.sucede lo explicado e igualmente “el resultado B
predice “el resultado A”, el comportamiento es tddcional, entonces “el resultado A” causa “el tesio

B”, y “el resultado B” causa “el resultado A”. Gger, C. W. J. (1969): Investigating Causal Relatiby
Econometric Models and Cross-Spectral Meth&dsnometrica, 37, 424-438. Wiener, N. (1956)The theory

of Prediction Beckenback, E.F.(ed.)"Modern Mathematics for Eagis". New-York, McGraw-Hill.

Bxtes cualquier variable explicativa del modelacdgital social en el tiempo t.

34 Pagan, A. 1989. 20 Years after: econometrics, 11%9&®%.En B. Cornet y H Tulkens, ed€ontributionsto
operations research and econometrics. The MIT Press, Cambridge, MA.
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prueba es que el resultado final podria dependdogieesultados preliminares, lo cual
podria resultar incierta y engafiosa. Con el firadkicir el impacto de esta prueba en las
conclusiones que consideran causalidad, se propongrueba modificada de Wald
(MWald) de Toda y Yamamoto (1998)para la causalidad de Granger en niveles
aumentados de sistemas VAR. La desventaja de estedimiento es que es valido incluso
bajo la incertidumbre acerca de cointegracion.

A pesar de que la cointegracion entre el capiteibby las variables explicativas implica la
causalidad de Granger en al menos una direcci@yrtrario no necesariamente es cierto.
La falta de cointegracion entre dos series coneetid puede indicar la inexistencia de la
integracion entre ellas, debido a que otros fastateterminan los movimientos de una de
las series. Sin embargo, la causalidad de Grangstepexistir, lo que indica que, a pesar
de que las dos series se distancian debido afartises no estacionarios, algunas sefales
se transmiten de una variable a otra. Por otro, lEddalta de la causalidad de Granger
puede no suponer la inexistencia de una transmigi@do que las sefales pueden
transmitirse instantdneamente en circunstanciacedes. Sin embargo, dada la dinamica
propia de las variables es poco probable que eliora.

En ese sentido, ya sea mediante la prueba de Wimaeger, Wald o MWald los
resultados podrian detectar una causalidad enlarseotido o en forma bi direccional. Por
ejemplo, la variable microfinanzas podria expliehrcapital social y también el capital
social podria explicar a la variable microfinanZisno hay causalidad entre X y Y para los
periodos analizados pero si estan cointegradosdie® que ambas variables estan
cointegradas aunque no necesariamente una caasatra,ltal es el caso de las variables
tasa de dependencia econdmica, white collar, hextendido, salud y prestaciones, estas
variables no causan en el sentido de Granger #&htapcial. Aunque haciendo la prueba
de Granger en el sentido inverso, el capital saiahusa a estas variables, lo cual no es
contradictorio con la teoria. Los resultados seqmtan en la tabla 7 del anexo.

Las variables que presentan evidencia para se@almalidad de Granger en sentido bi
direccional son educacion, tenencia de la vivienglsidencia y microfinanzas (ver tabla 7
del anexo). Cuando las variables analizadas notranesvidencia de causalidad como es
el caso de salud que no causa al capital socialecminia en estudios posteriores realizar
las pruebas de cointegracion y causalidad. Estekfin de probar nuevamente la relacion
inversa, es decir, si por ejemplo el capital socalsa a la variable salud. La idea es que
estos estudios posteriores cuenten con informaaificional sobre los determinantes de
estas variables (como salud) y con informacionesebcomportamientactualy pasadale

las series de cada una de estas variables y sus deterngn&htefecto de encontrar dicha
causalidad (por ejemplo si la variable capital aloekplica a la variable microfinanzas)
sugiere que un aumento significativo en el capitgial también podria causar una mejora
en la evolucion de las microfinanzas.

3 Toda, H.Y. and Yamamoto, T. (1995). “Statisticdkrence in vector autoregressions with possibly
integrated processes”, Journal of Econometrics,8&!pp. 225-50.
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VIIl. RESULTADOS DE ESTIMACION

El nUmero de variables consideradas para obsergaldterminantes del capital social en
los modelos propuestos podria ser un pequefio suintondel total del conjunto de
variables definidas entonces podria considerarseetimodelo podria tener problemas de
sesgo. Sin embargo, en las diferentes pruebasegbisron a los modelos estimados se
encontro evidencia estadistica significativa pagahazar problemas de sesgo y no
normalidad en los supuestos, los estimadores aesnlser consistentes.

Los errores Uj del modelo siguen una distribuci@d,&f), de haber existido problemas de
normalidad los estimador@shubieran sido inconsistentes. La prueba de Haugmanitio
probar consistencia, ésta prueba determina siifleadcias entre efectos fijos y aleatorios
son sistemdticas. La hipodtesis nula sefiala quesfiestos individuales y las variables
explicativas de la regresion no estan correlaciogatbntra la hipotesis alternativa que
sefiala correlacion, por lo que de acuerdo a Hausambos estimadores fueron
consistentes. Por otro lado, la prueba de Waldiderssla correlacion que existe dentro de
conglomerados, lo que permite probar la bondadagiedte. El estadistico de Wald se
distribuye como ung 2 chi-cuadrado con (r-1)(c-1) grados de libertachrueba de Wald
mostro evidencia estadistica para rechazar la maldab de ajuste en el modelo. Para
reducir la varianza del error (de haberse presentaulticolinealidad) se pudieron haber
incluido otras variables como por ejemplo decilgsie( ordena los ingresos de los
individuos), sin embargo esto hubiera ocasionaaign problemas de endogeneidad.

Dados los resultados de las pruebas estadistidas dapuestos, se pueden obtener algunas
inferencias de los modelos. Sélo se reportan Isslteelos de las variables que fueron
estadisticamente significativas. Los resultadodadeestimaciones de los modelos Tobit
aparecen en la tabla 3 de los anexos y las estimexde los modelos de Cointegracion se
presentan en la tabla 4 de los anexos. Las infexeracerca de los determinantes se
obtienerr}] de las estimaciones de los modelos detégpacion y provienen de la siguiente
ecuacion:

Ln(T/Y) = :30 +ﬂlEdad+ :82 Edad® +183 Educaciént IB4TDE+ﬂ5Tenencia+ IBGTeIefono
+ﬁ7Mujer+ﬁ8Rural+ﬁ9Whitecolla +ﬁlOHogarextedido+ ﬁllResidencia
+ﬁ128alud+ IBlBMicrofinanzas+ IBﬂSubsidios* ﬁlsPrestacione& u

1. Resultados de las estimaciones

A continuacion se realiza el andlisis de los efeatwarginales para cada uno de los
indicadores que fueron estadisticamente significati En términos generales la mayor
parte de los estimadores del método de Cointegrdagyon similares a los estimados bajo
el método Tobit, sin embargo por los problemas etgesiones espureas se analizan las

1 : . . .

Se tiene sospecha de causalidad invertida en s da las proxys de fallas de mercado (salud,
microfinanzas, subsidios, prestaciones) por lo spi@odria esperar que la relacién pudiera sersawemno
como se plantea en el modelo.

97



estimaciones realizadas mediante el modelo de €&pbtion. Se consideraron los
estimadores obtenidos mediante Minimos cuadraabsasios (OLS), OLS ajustados, FM-

OLS (se refiere a los estimadores totalmente neatibs de OLS) y DOLS (se refiere a los
estimadores de OLS dinamicos). Las inferenciashéier®en de los estimadores DOLS
porque de acuerdo a Monte-Carlo éstos superan estomadores de OLS y FM-OLS en
términos de sesgo.

Es importante mencionar que aunque las variableS, Whitecollar, Hogar extendido,
Salud y Prestaciones generaron evidencia estadigfita rechazar su causalidad en el
sentido de Granger con el capital social, se intéap los estimadores de acuerdo a los
resultados obtenidos con el método de Cointegradddmontinuacion se explican los
resultados obtenidos de las estimaciones de Coauiég (ver tabla 4 del Anexo):

Indicador de Vinculo o Bonding: ayuda a parientggeysonas no miembros del hogar

* La ayuda que se otorga a parientes y personas embros del hogar disminuye
con la edad pero vuelve aumentar en edades avanZzadadades tempranas y en
edades avanzadas se otorgan mas recursos a ettmgnpedades intermedias se da
menos recursos a familiares y amigos. Se estima&lqu@medio de las ayudas que
se otorgan a familiares y amigos con respectogaeso del grupo al que pertenece
el jefe del hogar primero disminuye en alrededorO&®% y posteriormente se
incrementa en 0.0075% al aumentar en un afo la aededio del grupo al que
pertenece el jefe del hogar, manteniendo todoieédeconstante, tanto para valores
monetarios como para la suma de valores monetario® monetarios. Los
indicadores de edad y edamtesentan la forma de una parabola, la siguienficg
muestra este comportamiento.
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El estimador de edad fue negativo y la de edadiadlrado fue positivo, esto se
refiere a que por cada afio de edad que tieneeetig@fhogar el promedio de ayudas
gue otorga a familiares y amigos con respectogaeso del grupo al que pertenece
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disminuye. Esto ocurre hasta los 56 &fipsdespués de esa edad empiezan a
aumentar las ayudas nuevamente. El grupo de paraoasizadas tienen como edad
minima 17 afios y maxima 94 afios.

* El nivel educativo afecta positivamente en el proimele ayudas que se otorgan a
familiares y amigos, es decir a mayor educacioncaealizan mas apoyos a
familiares y amigos. Se estima que el promedio staseayudas con respecto al
ingreso del grupo al que pertenece el jefe del hagmenta en 3.0% al aumentar el
promedio de educacion del grupo al que pertenegefeeldel hogar en un afio,
manteniendo todo lo demas constante, tanto pacaegmonetarios como para la
suma de valores monetarios y no monetarios.

» La tasa de dependencia econOmica afecta negativ@méa asignacion de recursos
a familiares y amigos, es decir, personas con miaga de dependencia otorgan
Menos recursos a parientes y personas no miembtdsodar. Se estima que el
promedio de las ayudas que se otorgan a familjga@sigos con respecto al ingreso
del grupo al que pertenece el jefe del hogar disyenen alrededor de 42% al
aumentar el promedio de la tasa de dependencgru® en 1%, manteniendo todo
lo deméas constante, tanto para valores monetaoo® @ara la suma de valores
monetarios y ho monetarios.

 El hecho de ser mujer afecta positivamente en ignasiéon de recursos a los
demas, es decir las mujeres otorgan mas recurdasniiiares y personas no
miembros del hogar. Se estima que siendo mujgroahedio de las ayudas que se
otorgan a familiares y amigos con respecto al smael grupo al que pertenece el
jefe del hogar aumenta en 63%, manteniendo todtetoas constante, tanto para
valores monetarios como para la suma de valoregtaoos y no monetarios.

» De la misma forma el residir en zonas rurales afpositivamente en la asignacion
de recursos a familiares y amigos. Se estima gbganao en las zonas rurales, el
promedio de las ayudas a familiares y amigos cepeo al ingreso del grupo al
gue pertenece el jefe del hogar aumenta en 116%tenmiando todo lo demas
constante, tanto para valores monetarios comolpaw@ma de valores monetarios y
no monetarios. Este parece ser el estimador queewpdika al capital social en
México.

» El hecho de pertenecer a un hogar ampliado o costp@@o unipersonal o nuclear)
afecta negativamente para dar ayuda a parientemigos, se ayuda menos a
familiares y amigos si se pertenece a hogares digtigs) tal vez porque los
miembros a los que se otorgaria la ayuda se emaunepa dentro de la unidad
familiar compartiendo los lazos internos. Se estqua perteneciendo a un hogar
ampliado o compuesto, el promedio de las ayudassquetorgan a familiares y
amigos con respecto al ingreso del grupo al quéemece el jefe del hogar

2 E| valor minimo se obtuvo de la primera derivadan(T/Y) / dedad,+2 B,edad=0, despejando
edad= B,/23, esto es igual a edad=-(-0.0084)/(2*0.000075)=5B:86 afos de edad.
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disminuye en 17.0%, manteniendo todo lo demas apfest tanto para valores
monetarios como para la suma de valores monetariosmonetarios.

Una de las variables que refleja fallas de mercamimo acudir a mecanismos
informales de salud (curanderos, brujos, medigiadidional) afecta positivamente
para ayudar a los demas. Se estima que hacienddeuservicios alternativos de
salud, el promedio de las ayudas que se otorgamgidres y amigos con respecto
al ingreso del grupo al que pertenece el jefe dmjah aumenta en 52%,
manteniendo todo lo demas constante, tanto pacaegmonetarios como para la
suma de valores monetarios y no monetarios.

Otra de las variables que refleja fallas de mercasiopertenecer a esquemas
informales de crédito (microfinanzas). Esta vagabfecta positivamente en la
asignacion de recursos hacia los demas. Se estiemal gpertenecer a esquemas de
microfinanzas, el promedio de las ayudas que sgaroa familiares y amigos con
respecto al ingreso del grupo al que perteneceefel gel hogar aumenta en
alrededor de 37%, manteniendo todo lo demas cdestamnto para valores
monetarios como para la suma de valores monetariosmonetarios.

Otra de las variables que refleja fallas de mera@aaoo contar con subsidios tipo

Oportunidades y/o Procampo afecta positivament@saajudas que se otorgan a
parientes y personas no miembros del hogar. Smasjue si una persona recibe
este tipo de subsidios el promedio de las ayudassguotorgan a familiares y

amigos con respecto al ingreso del grupo al quiepece el jefe del hogar aumenta
en alrededor de 0.3% para los valores monetaribb§% para la suma de valores
monetarios y no monetarios, manteniendo todo loaddeoonstante, tal vez este
hecho esté relacionado con el factor de confiandasinstituciones.

Indicador de Puente 1: Contribuciones a institu@enbenéficas, iglesias, cruz roja y
servicios eclesiasticos

Las aportaciones que se otorgan a institucioneéfices como iglesias, cruz roja y
servicios eclesiasticos disminuyen con la edad paslven aumentar en edades
avanzadas. En edades tempranas y en edades avaseadealizan mas recursos a
estas instituciones, pero en edades intermediast@gan menos recursos a
instituciones de beneficencia. Se estima que ehedio de las contribuciones que
se otorgan a iglesias, cruz roja y servicios eg#gios con respecto al ingreso del
grupo al que pertenece el jefe del hogar primesmutiuye en alrededor de 5.8% y
posteriormente se incrementa en 0.06% al aumentan @fio la edad promedio del
grupo al que pertenece el jefe del hogar, mantdoi¢ndo lo demas constante,
tanto para valores monetarios como para la sumaattges monetarios y no
monetarios, este comportamiento se observa egu&stie grafica.
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El estimador de edad fue negativo y el de edadiadlrado fue positivo, esto se
refiere a que por cada afio de edad que tiene eldelf hogar el promedio de
contribuciones que se canalizan a institucionegfilas con respecto al ingreso del
grupo al que pertenece el jefe del hogar dismimagta los 49 afidy después de
esa edad empieza a aumentar. El grupo de persoalgadas tienen como edad
minima 18 afios y maxima 97 afos.

* EIl nivel educativo afecta positivamente en los rggsl que se otorgan para
instituciones benéficas, iglesias y cruz roja, esirda mayor educacion, menores
contribuciones de beneficencia se canalizan a e@sttiticiones. Se estima que el
promedio de las contribuciones de capital socialrespecto al ingreso del grupo al
gue pertenece el jefe del hogar aumenta en 3.5%uraentar el promedio de
educacion del grupo al que pertenece el jefe dghthen un afio, manteniendo todo
lo demés constante, tanto para valores monetaoo® @ara la suma de valores
monetarios y ho monetarios.

» La tasa de dependencia econOmica afecta negatitaméa asignacion de recursos
de capital social, es decir, personas con mayer dasdependencia contribuyen
menos con instituciones benéficas, iglesias y mja@ Se estima que un incremento
del 1% en el promedio de la tasa de dependencigrdpb al que pertenece el jefe
del hogar genera una disminucion del 3% en el pdoonde las contribuciones que
se otorgan a estas instituciones con respectag@sa del grupo al que pertenece el
jefe del hogar, manteniendo todo lo demas consttarto para valores monetarios
como para la suma de valores monetarios y no moo®ta

* El indicador tenencia de la vivienda impacta peaimente en las contribuciones
gue se realizan a instituciones de beneficencidees si la persona es duefia de la

3 El valor minimo se obtuvo de la primera derivadan(T/Y) / dedad,+2 B,edad=0, despejando
edad=B./23, esto es igual a edad=-(-0.0586)/(2*0.0006)=484&3afios de edad.
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vivienda o la esta pagando, este hecho afectaiaosinte las contribuciones que
se canaliza para las iglesias, cruz roja y sewviedesiasticos. Se estima que si una
persona de la muestra es duefio de la viviend&stdapagando, el promedio de las
contribuciones a instituciones de beneficencia respecto al ingreso del grupo al
gue pertenece el jefe del hogar aumenta en alrededd.0%, manteniendo todo lo
demas constante, tanto para valores monetarios gare la suma de valores
monetarios y ho monetarios.

El hecho de tener teléfono o celular afecta pasitiente las contribuciones que se
otorgan a instituciones de beneficencia, es dexsrdue cuentan con teléfono
asignan mas recursos a iglesias y cruz roja, emtos. Se estima que al contar con
teléfono, el promedio de las contribuciones queowggan a las instituciones

benéficas con respecto al ingreso del grupo al ppréenece el jefe del hogar

aumenta en alrededor de 25%, manteniendo todo n@sleonstante, tanto para
valores monetarios como para la suma de valoregtaoos y no monetarios.

El hecho de ser mujer afecta positivamente en Ignasion a instituciones
benéficas, es decir las mujeres asignan mas recarsglesias y cruz roja, entre
otros. Se estima que siendo mujer, el promedi@asledntribuciones que se otorgan
a las instituciones benéficas con respecto al sogoel grupo al que pertenece el
jefe del hogar aumenta en alrededor de 46%, mamaoitodo lo demas constante,
tanto para valores monetarios como para la sumaattg’es monetarios y no
monetarios.

De la misma forma el residir en zonas rurales afem¢gativamente en las
contribuciones que se otorgan a la beneficenciaesfiena que si la persona es
habitante de las zonas rurales, el promedio dedasibuciones que se otorgan a
las instituciones benéficas con respecto al ingdesgrupo al que pertenece el jefe
del hogar disminuye en alrededor de 41%, manteai¢odo lo demas constante,
tanto para valores monetarios como para la sum&attges monetarios y no

monetarios.

El hecho de pertenecer a un hogar ampliado o costpigo unipersonal o nuclear)
afecta negativamente para otorgar recursos auaistites benéficas. Se estima que
perteneciendo a un hogar ampliado o compuestapeiglio de las contribuciones
gue se otorgan a las instituciones benéficas cpento al ingreso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar disminuye en alredddo55%, manteniendo todo lo
demas constante, tanto para valores monetarios gare la suma de valores
monetarios y ho monetarios.

Una de las variables que refleja fallas de mercamimo acudir a mecanismos

informales de salud (curanderos, brujos, medigiadidional) afecta positivamente

para contribuir con instituciones de beneficen8a.estima que haciendo uso de
servicios alternativos de salud, el promedio detrdmrciones que se otorgan a
instituciones de beneficencia con respecto al swel grupo al que pertenece el
jefe del hogar aumenta en 27%, manteniendo todteitoas constante, tanto para
valores monetarios como para la suma de valoregtaoos y no monetarios.
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Otra de las variables que refleja fallas de mercasopertenecer a esquemas
informales de crédito (microfinanzas). Esta vagahfecta positivamente en las
contribuciones a instituciones de beneficencia.eSema que al pertenecer a
esquemas de microfinanzas, el promedio de lasibooiones a iglesias, cruz roja y
servicios eclesiasticos con respecto al ingresadgdo al que pertenece el jefe del
hogar aumenta en alrededor de 77%, manteniendoldodemas constante, tanto
para valores monetarios como para la suma de gatooaetarios y no monetarios.

Una de las variables que refleja fallas de meraamno contar con subsidios tipo
Oportunidades y/o Procampo afecta positivamentasacbntribuciones que se
otorgan a instituciones benéficas. Se estima quaapersona cuenta con este tipo
de subsidios, el promedio de las contribuciones suetorgan a las instituciones
benéficas con respecto al ingreso del grupo al ppréenece el jefe del hogar
aumenta en alrededor de 43%, manteniendo todo n@sleonstante, tanto para
valores monetarios como para la suma de valore®taoos y no monetarios, tal
vez este hecho esté relacionado con el factoraiurdien las instituciones.

Otra de las variables que refleja fallas de mercealosiste en no contar con
prestaciones sociales en su trabajo del tipo IMSSSTE, servicios médicos
paraestatales (PEMEX, marina, ejercito, univergdadguarderias, crédito para
vivienda afecta positivamente en las contribuciopes obras de servicio publico
local, esto ocurre solo cuando se consideran mgses monetarios. Se estima que
Si una persona de la muestra no cuenta con lagi@ses sociales del tipo que se
menciond anteriormente, el promedio de las cortiines que se otorgan para
instituciones de beneficencia con respecto al s@ael grupo al que pertenece el
jefe del hogar aumenta en 21%, tanto para valooggetarios como para la suma de
valores monetarios y no monetarios, manteniendo lmdemas constante.

Indicador de Puente 2: Aportaciones comunales pastividades locales

Las aportaciones que se otorgan a la comunidad festvidades locales
disminuyen con la edad pero vuelven aumentar edesdavanzadas, en edades
tempranas y en edades avanzadas se dan mas cootrédsupara fiestas locales,
pero en edades intermedias se aporta menos a lanoad para festividades. Se
estima que el promedio de las aportaciones pastaficcomunales con respecto al
ingreso del grupo al que pertenece el jefe del hpgaero disminuyen en 4.5% y
posteriormente se incrementan en 0.04% al aumentain afio la edad promedio
del grupo al que pertenece el jefe del hogar, ma&mndo todo lo demas constante.
La siguiente grafica presenta el comportamientoritesanteriormente.
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Dados los valores de los estimadores por cada afieddd que tiene el jefe del
hogar el promedio de las aportaciones para festiddd locales con respecto al
ingreso del grupo al que pertenece disminuye hestas afios y después empieza
a aumentar, considerando la suma de recursos miosetano monetarios. El grupo

de personas analizadas tienen como edad minim@okt/anaxima 90 afios.

* El nivel educativo afecta positivamente a las agmiohes que se realizan a la
comunidad como festividades locales. Se estimaajugumentar en un afo la
educacion promedio del grupo al que pertenecdeedg hogar el promedio de las
aportaciones de capital social con respecto akstgdel grupo al que pertenece el
jefe del hogar aumenta en 4.5%, manteniendo todteioas constante, tanto para
valores monetarios como para la suma de valoregtaoos y no monetarios.

» La tasa de dependencia econdémica afecta negatit@radas aportaciones que se
otorgan para festividades locales, es decir, passoan mayor tasa de dependencia
contribuyen menos para fiestas de la comunidads8ma que un incremento del
1% en el promedio de la tasa de dependencia dpbgque pertenece el jefe del
hogar genera una disminucién del 53% en el promeééitas aportaciones que se
otorgan para fiestas locales con respecto al ingtesgrupo al que pertenece el jefe
del hogar, manteniendo todo lo demas constantéy f@era valores monetarios
como para la suma de valores monetarios y no moo®ta

* El indicador de propiedad de la vivienda impactaifp@amente en las aportaciones
comunales, es decir si la persona es duefia devienda o la estda pagando, este
hecho afecta positivamente las aportaciones quetsgan a la comunidad. Se
estima que si una persona de la muestra es dueldoviléenda o la estd pagando,

* El valor minimo se obtuvo de la primera derivadan(T/Y) / dedad,+2 B,edad=0, despejando
edad=B./23, esto es igual a edad=-(-0.0450)/(2*0.00039)=5¥>@%f0s de edad.
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el promedio de las aportaciones comunales conctspeingreso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar aumenta en alrededoi3%, manteniendo todo lo
demés constante, tanto para valores monetarios @are la suma de valores
monetarios y no monetarios.

El hecho de ser mujer afecta positivamente eni¢masion de recursos para fiestas
de la comunidad. Se estima que siendo mujer, ehgdam de las aportaciones
comunales con respecto al ingreso del grupo alpgutenece el jefe del hogar
aumenta en 44%, manteniendo todo lo deméas constéanteo para valores

monetarios como para la suma de valores monetariosmonetarios.

De la misma forma el residir en zonas rurales afgmbsitivamente en las
aportaciones que se otorgan a la comunidad pastadidocales. Se estima que
habitando en las zonas rurales, el promedio deapastaciones comunales para
festividades locales con respecto al ingreso dgb@mal que pertenece el jefe del
hogar aumenta en alrededor del 94%, manteniendoltodeméas constante, tanto
para valores monetarios como para la suma de gatooaetarios y no monetarios.

De la misma forma el hecho de ser profesionistajar en la educacion, arte,
espectaculos, ser comerciante o agente de vemtagjrgionario, directivo, jefe,
supervisor o coordinador de actividades adminigaat 0 de servicios afecta
negativamente para realizar aportaciones a la coiadirpara fiestas locales. Se
estima que estando ocupado en alguna de las actesdnencionadas, el promedio
de las aportaciones comunales para festividadesekcon respecto al ingreso del
grupo al que pertenece el jefe del hogar dismirauy€6.8%, manteniendo todo lo
demés constante, tanto para valores monetarios @are la suma de valores
monetarios y no monetarios.

El hecho de pertenecer a un hogar ampliado o costpigo unipersonal o nuclear)
afecta negativamente para aportar recursos patadiele la comunidad. Se estima
gue perteneciendo a un hogar ampliado o compuedtgyromedio de las
aportaciones para fiestas locales con respectoyegso del grupo al que pertenece
el jefe del hogar disminuye en alrededor de 21%mnteméendo todo lo demas
constante, tanto para valores monetarios comolpaw@ma de valores monetarios y
Nno monetarios.

El hecho de trabajar dentro del pais afecta negatnte en los recursos que se
otorgan para fiestas locales, es decir quienegjaalilentro del pais otorgan menos
recursos para fiestas locales. Se estima quelajaradentro del pais, el promedio
de las contribuciones que se otorgan para fiegtadds con respecto al ingreso del
grupo al que pertenece el jefe del hogar dismineye alrededor de 78%,
manteniendo todo lo demas constante, tanto pacaegmonetarios como para la
suma de valores monetarios y no monetarios. Estdtaeo podria estar asociado
con el hecho de que los que trabajan localmentalizan mayores recursos para
cubrir sus necesidades béasicas mientras que lograjpsgan fuera del pais liberan
MAs recursos para apoyar las fiestas de la continida
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* Una de las variables que refleja fallas de mercamlmo acudir a mecanismos
informales de salud (curanderos, brujos, medigiadidional) afecta positivamente
en las aportaciones que se otorgan a la comunidied figstas locales. Se estima
gue si una persona hace uso de los servicios dd alernativos mencionados, el
promedio de las aportaciones comunales para féatles locales con respecto al
ingreso del grupo al que pertenece el jefe del hagementa en casi 100%,
manteniendo todo lo demas constante, tanto pacaegmonetarios como para la
suma de valores monetarios y no monetarios.

» Otra de las variables que refleja fallas de merczmitsiste en formar parte de
esquemas informales de crédito (microfinanzash #atiable afecta positivamente
en las aportaciones que se otorgan para apoy&edtagidades locales. Se estima
gue al pertenecer a esquemas de microfinanzaspelegio de las aportaciones
para fiestas locales con respecto al ingreso dgdogal que pertenece el jefe del
hogar aumenta en alrededor de 11%, manteniendoldodemas constante, tanto
para valores monetarios como para la suma de gatooeetarios y no monetarios.

» Otra de las variables que refleja fallas de merecaoo contar con subsidios tipo
Oportunidades y/o Procampo afecta positivamentaseaportaciones que se dan a
la comunidad para fiestas locales. Se estima queaspersona recibe alguno de los
subsidios mencionados, el promedio de las aportasiocomunales para
festividades locales con respecto al ingreso dgba@ml que pertenece el jefe del
hogar aumenta en 90%, manteniendo todo lo demé&sgarue, tanto para valores
monetarios como para la suma de valores monetariosmonetarios.

Indicador de Puente 3: Contribuciones para obrasdericio publico local.

Este indicador es el que presenta el coeficienteodelacion mas alto con un indicador
generalmente utilizado para estimar el capital adotia confianza interpersonal” del
latinobarémetro.

* La ayuda que se otorga a la comunidad a travéasdeohtribuciones para obras de
servicio publico local disminuye con la edad pergelve aumentar en edades
avanzadas, en edades tempranas y en edades asasgadrgan mas recursos
para obras de servicio publico local, pero en eslattermedias se canalizan menos
recursos a obras de servicio publico local. Semestijue el promedio de las
contribuciones que se otorgan para obras de sempidilico local con respecto al
ingreso del grupo al que pertenece el jefe del hpgaero disminuye en alrededor
de 10% y posteriormente se incrementa en 0.12%rakatar en un afo la edad
promedio del grupo al que pertenece el jefe debhapanteniendo todo lo demas
constante, tanto para los valores monetarios coar@ pa suma de valores
monetarios y no monetarios. Los indicadores de gdathd presentan la forma de
una parabola, la siguiente grafica presenta estpadgamiento.
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El estimador de edad fue positivo y el de edaduadado fue negativo, esto se
refiere a que por cada afio de edad que tiene eldelf hogar el promedio de
contribuciones para obras del servicio publico llaan respecto al ingreso del
grupo al que pertenece disminuye hasta los 38>afidespués empieza a subir,
considerando la suma de recursos monetarios y metartos. El grupo de personas
analizadas tienen como edad minima 16 afios y mé&dnadios.

* El nivel educativo afecta positivamente a las dbationes que se realizan para
obras de servicio publico local. Se estima queuaiemtar en un afio la educacion
promedio del grupo al que pertenece el jefe delahog promedio de las
contribuciones que se otorgan para obras de semidilico local con respecto al
ingreso del grupo al que pertenece el jefe del hagmenta en 13%, manteniendo
todo lo demas constante, tanto para los valorestanos como para la suma de
valores monetarios y no monetarios.

» La tasa de dependencia econOmica afecta negatitvaméss contribuciones que se
otorgan para obras de servicio publico local, esrdpersonas con mayor tasa de
dependencia contribuyen menos para obras publmasek. Se estima que un
incremento del 1% en el promedio de la tasa derdlgmeia del grupo al que
pertenece el jefe del hogar genera una disminud@®malrededor del 65% en el
promedio de las contribuciones que se otorgan phras publicas locales con
respecto al ingreso del grupo al que perteneadestel hogar, manteniendo todo lo
demas constante, tanto para valores monetarios gare la suma de valores
monetarios y ho monetarios.

® El valor minimo se obtuvo de la primera derivadan(T/Y) / dedad,+2 B,edad=0, despejando
edad=B./23, esto es igual a edad=-(-0.1003)/(2*0.00129)=38387afos de edad.
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El indicador de propiedad de la vivienda impactaifp@amente en las aportaciones
comunales para obras de servicio publico locatlleesr si la persona es duefia de la
vivienda o la estd pagando, este hecho afectav@sinte las aportaciones que se
otorgan a la comunidad. Se estima que si una pe®ta muestra es duefio de la
vivienda o la est4 pagando, el promedio de lastagiones comunales con respecto
al ingreso del grupo al que pertenece el jefe dghhaumenta en alrededor del
239%, manteniendo todo lo deméas constante, tanmto adores monetarios como
para la suma de valores monetarios y no monetarios.

El hecho de ser mujer afecta positivamente lasriboiciones que se otorgan para
obras de servicio publico local. Se estima quedsiemujer el promedio de las
contribuciones que se otorgan para obras de sempidilico local con respecto al
ingreso del grupo al que pertenece el jefe del hagmenta en 1% (en el caso de
valores monetarios) y 40.1% (en el caso de la slgn@alores monetarios mas no
monetarios), manteniendo todo lo demas constante.

De la misma forma el residir en zonas rurales afgmbsitivamente en las

aportaciones que se otorgan para obras de sepibiico local. Se estima que si

una persona de la muestra habita en las zonasesural promedio de las

contribuciones que se otorgan para obras de sempidilico local con respecto al

ingreso del grupo al que pertenece el jefe del hagmenta en 21.9% (en el caso
de valores monetarios) y 31.4% (en el caso dereasie valores monetarios mas
no monetarios), manteniendo todo lo demas constante

De la misma forma el hecho de ser profesionistajar en la educacion, arte,
espectaculos, ser comerciante o agente de vemtagjrgionario, directivo, jefe,
supervisor o coordinador de actividades adminigaat o de servicios afecta
negativamente para realizar contribuciones parasothe servicio publico local. Se
estima que estando ocupado en alguna de las actesdnencionadas, el promedio
de las contribuciones para servicios publicos Exalon respecto al ingreso del
grupo al que pertenece el jefe del hogar dismiraryd81%, manteniendo todo lo
demés constante, tanto para valores monetarios @are la suma de valores
monetarios y no monetarios.

El hecho de pertenecer a un hogar ampliado o costpieo unipersonal o nuclear)
afecta negativamente en las contribuciones quea&an para obras de servicio
publico local. Se estima que si una persona deuestra pertenece a un hogar
ampliado o compuesto, el promedio de las contrdnes que se otorgan para obras
de servicio publico local con respecto al ingresbgitupo al que pertenece el jefe
del hogar disminuye en 25.6% (en el caso de valo@setarios) y 11.4% (en el
caso de la suma de valores monetarios mas no miesgtananteniendo todo lo
deméas constante.

El hecho de trabajar dentro del pais afecta neggagwte en las contribuciones que
se otorgan para obras de servicio publico locatlees quienes trabajan dentro del
pais contribuyen menos para obras publicas loc8egstima que al trabajar dentro
del pais, el promedio de las contribuciones gqueteegan para obras publicas
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locales con respecto al ingreso del grupo al queempece el jefe del hogar
disminuye en 72.2% (en el caso de valores mons)ayi®2.9% (en el caso de la
suma de valores monetarios mas no monetarios), emantio todo lo demas
constante.

Una de las variables que refleja fallas de mercamlmo acudir a mecanismos
informales de salud (curanderos, brujos, medigiadidional) afecta positivamente
en las contribuciones para obras de servicio podbcal. Se estima que si una
persona de la muestra hace uso de los serviciesnaitvo de salud que se
mencionan, el promedio de las contribuciones que@gan para obras de servicio
publico local con respecto al ingreso del grupgus pertenece el jefe del hogar
aumenta en 138%, manteniendo todo lo deméas coesttanito para valores
monetarios como para la suma de valores monetaassno monetarios.

Otra de las variables que refleja fallas de mercemitsiste en formar parte de
esquemas informales de crédito (microfinanzash #atiable afecta positivamente
en las contribuciones que se realizan para obrasmeio publico local. Se estima
gue al pertenecer a esquemas de microfinanzaspmlegio de las contribuciones
para obras de servicio publico local con respettingreso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar aumenta en 26% (easal de valores monetarios) y
33% (en el caso de la suma de valores monetarissimenonetarios), manteniendo
todo lo demés constante.

Otra de las variables que refleja fallas de mercamno contar con subsidios tipo
Oportunidades y/o Procampo afecta positivamentasoontribuciones que se dan
a la comunidad para obras de servicio publico.sEena que si una persona recibe
alguno de los subsidios mencionados, el promediasieontribuciones para obras
de servicio publico local con respecto al ingresbgitupo al que pertenece el jefe
del hogar aumenta en 106% (en el caso de valorestarms) y 53% (en el caso de
la suma de valores monetarios mas no monetaricafemiendo todo lo demas
constante.

Indicador Puente total: Contribuciones a instituoés benéficas, iglesias cruz roja y
servicios+Aportaciones comunales para festividaiesles+Contribuciones para obras
de servicio publico local.

Las contribuciones que se asignan a instituciore®ficas, para festividades
locales o para obras de servicio publico localndisiyen con la edad pero vuelven
aumentar en edades avanzadas. En edades tempramagdades avanzadas se
contribuye mas para instituciones de beneficenc@ana la comunidad, pero en
edades intermedias se contribuye menos. Se estimael promedio de estas
contribuciones con respecto al ingreso del grupgual pertenece el jefe del hogar
primero disminuyen en 0.70% (para valores monetanyo36% (para la suma de
valores monetarios y no monetarios) y posteriormaet incrementan en 0.0067%
(para valores monetarios) y 0.0035% (para la suemaalores monetarios y no
monetarios) al aumentar en un afo la edad prondsdigrupo al que pertenece el
jefe del hogar, manteniendo todo lo deméas constdwt indicadores de edad y
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edad presentan la forma de una parabola, la siguienédicg muestra este
comportamiento.
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El estimador de edad fue negativo y el de edadiafirado fue positivo, esto se
refiere a que por cada afo de edad que tiene eldelf hogar el promedio de
contribuciones que se asignan a instituciones asefpara festividades locales o
para obras de servicio publico local con respettingreso del grupo al que
pertenece disminuye hasta los 52 &fpslespués aumenta. El grupo de personas
analizadas tienen como edad minima 18 afios y mé&Xinagios.

» El nivel educativo afecta positivamente en las roationes que se asignan a
instituciones benéficas, para festividades localgsmra obras de servicio publico
local, es decir a mayor educacién, menores cormiobes comunitarias se otorgan.
Se estima que al aumentar en un afio la educac@mepio del grupo al que
pertenece el jefe del hogar el promedio de lasribmtiones totales que se otorgan
a instituciones benéficas o a la comunidad conexspal ingreso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar aumenta en 59% (pdoeaegamonetarios) y 34% (para
la suma de valores monetarios y no monetarios),ten@ndo todo lo demas
constante.

 La tasa de dependencia econdémica afecta negatitaneenas contribuciones
comunitarias, es decir, personas con mayor taséedendencia contribuyen mas
recursos para la comunidad. Se estima que un iectendel 1% en el promedio de
la tasa de dependencia del grupo al que perterigefeedel hogar genera una
disminucion del 65.3% (para valores monetariosg 2% (para la suma de valores
monetarios y no monetarios) en el promedio de daribuciones que se otorgan a
las instituciones benéficas y a la comunidad cepeeto al ingreso del grupo al que

® El valor minimo se obtuvo de la primera derivadan(T/Y) / dedad,+2 B,edad=0, despejando
edad=B/23, esto es igual a edad=-(-0.0070)/(2*0.000067)=5%23aM0s de edad.
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pertenece el jefe del hogar, manteniendo todo leédeconstante, tanto para valores
monetarios como para la suma de valores monetanosnonetarios.

El indicador tenencia de la vivienda impacta peaiente en las contribuciones
gue se asignan a instituciones benéficas, parifizates locales o para obras de
servicio publico local, es decir si la persona esfid de la vivienda o la esta
pagando, este hecho afecta positivamente las awms que se otorgan a la
comunidad. Se estima que si una persona de la rawsstiuefio de la vivienda o la
esta pagando, el promedio de las aportaciones aasucon respecto al ingreso del
grupo al que pertenece el jefe del hogar aumenta2&8% (para valores
monetarios) y en 34% (para la suma de valores raposty no monetarios),
manteniendo todo lo demas constante.

El hecho de ser mujer afecta positivamente endagibuciones que se asignan a
instituciones benéficas, para festividades localgsmra obras de servicio publico
local. Se estima que siendo mujer, el promedio a® dontribuciones para

beneficencia y la comunidad con respecto al ingoeta@rupo al que pertenece el
jefe del hogar aumenta en 33% (para valores maog}aren 32.9% (para la suma
de valores monetarios y no monetarios), mantenigdimlo demas constante.

De la misma forma el residir en zonas rurales afgmbsitivamente en las

contribuciones a la comunidad. Se estima que sparsona de la muestra habita en
las zonas rurales, el promedio de las contribusiopara beneficencia y la

comunidad con respecto al ingreso del grupo al ppréenece el jefe del hogar

aumenta en 21.9% (para valores monetarios y el?@2@@ra la suma de valores
monetarios y no monetarios), manteniendo todo fo&geconstante.

El hecho de pertenecer a un hogar ampliado o costpigo unipersonal o nuclear)
afecta negativamente en las contribuciones qué¢osgam a instituciones benéficas,
a festividades locales, o para obras de serviciiqmilocal. Se estima que si una
persona de la muestra pertenece a un hogar amgliadmpuesto, el promedio de
las contribuciones para beneficencia y la comunidaa respecto al ingreso del
grupo al que pertenece el jefe del hogar disminege36.8% (para valores
monetarios y en 32.7% (para la suma de valores taooe y no monetarios),

manteniendo todo lo demas constante.

Una de las variables que refleja fallas de mercamlmo acudir a mecanismos
informales de salud (curanderos, brujos, medigiadidional) afecta positivamente
en las contribuciones que se otorgan a institusitveaéficas, a festividades locales,
0 para obras de servicio publico local. Se estiom €j una persona de la muestra
hace uso de los servicios alternativo de saludsgumencionan, el promedio de las
contribuciones que se otorgan a instituciones leagifa festividades locales, o
para obras de servicio publico local con respettingreso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar aumenta en alreded@wlenanteniendo todo lo demas
constante, tanto para valores monetarios comolpaama de valores monetarios
mas no monetarios.
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* Otra de las variables que refleja fallas de mercaalwsiste en formar parte de
esquemas informales de crédito (microfinanzash Eatiable afecta positivamente
en las contribuciones que se otorgan a institusitie@éficas, a festividades locales,
0 para obras de servicio publico local. Se estioe & pertenecer a esquemas de
microfinanzas, el promedio de las contribuciones ga otorgan a instituciones
benéficas, a festividades locales, o para obrasécio publico local con respecto
al ingreso del grupo al que pertenece el jefe dghhaumenta en 76.3% (en el caso
de valores monetarios) y 78.8% (en el caso dertsagle valores monetarios mas
no monetarios), manteniendo todo lo demas constante

» Otra de las variables que refleja fallas de merecaoo contar con subsidios tipo
Oportunidades y/o Procampo afecta positivamentdagncontribuciones que se
otorgan a instituciones benéficas, a festividadeslés, o para obras de servicio
publico local. Se estima que si una persona reaigeino de los subsidios
mencionados, el promedio de las contribuciones spi@torgan a instituciones
benéficas, a festividades locales, o para obragécio publico local con respecto
al ingreso del grupo al que pertenece el jefe dghhaumenta en 43.5% (en el caso
de valores monetarios) y 52.4% (en el caso dertsagle valores monetarios mas
no monetarios), manteniendo todo lo demas constante

» Oftra de las variables que refleja fallas de mercaolosiste en no contar con
prestaciones sociales en su trabajo del tipo IMSSSTE, servicios médicos
paraestatales (PEMEX, marina, ejercito, univergdadguarderias, crédito para
vivienda afecta positivamente en las contribuciomas se otorgan a instituciones
benéficas, a festividades locales, o para obrasedécio publico local. Se estima
gue si una persona de la muestra no cuenta c@ndstaciones sociales del tipo que
se menciond anteriormente, el promedio de las iboipnes que se otorgan a
instituciones benéficas, a festividades localgsrma obras de servicio publico local
con respecto al ingreso del grupo al que perteeegefe del hogar aumenta en
13%, tanto para valores monetarios como para la siervalores monetarios y no
monetarios, manteniendo todo lo demas constante.

Indicador Vinculo+Puente: Ayuda a parientes y pea® no miembros del
hogar+Contribuciones a instituciones  benéficas, esijs cruz roja vy
servicios+Aportaciones comunales para festividaiesles+Contribuciones para obras
de servicio publico local.

» Los recursos que se otorgan a familiares y amigntaycomunidad disminuyen con
la edad pero vuelve aumentar en edades avanzadasjagles tempranas y en
edades avanzadas se otorgan mas recursos a ettmgnpedades intermedias se da
menos recursos a los demas. Se estima que el poodeeths ayudas a familiares y
amigos mas las contribuciones para la comunidadsetticiones benéficas con
respecto al ingreso del grupo al que pertenecefeldel hogar primero disminuye
en 4% y posteriormente se incrementa en 0.003%irakatar en un afo la edad
promedio del grupo al que pertenece el jefe debhapanteniendo todo lo demas
constante. Los indicadores de edad y &gmesentan la forma de una parébola, la
siguiente grafica presenta este comportamiento.
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Dados los valores de los estimador por cada afewldé que tiene el jefe del hogar
el promedio de los recursos que se otorgan a faedliy amigos y a la comunidad
con respecto al ingreso del grupo al que perteaaogenta, este aumento ocurre
hasta los 57 afiby después empieza a disminuir, considerando |aslemwecursos
monetarios y no monetarios. El grupo de personatizadas tienen como edad
minima 17 afios y maxima 97 afos.

» El nivel educativo afecta positivamente en las agual familiares y amigos mas las
contribuciones para la comunidad e institucionesébeas, es decir a mayor
educacion, menores contribuciones comunitarias teegan. Se estima que al
aumentar en un afo la educacion promedio del galpme pertenece el jefe del
hogar el promedio de las ayudas a familiares y asigas las contribuciones para
la comunidad e instituciones benéficas con respattiogreso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar aumenta en 1.2% (fzdoae$ monetarios) y 1.5% (para
la suma de valores monetarios y no monetarios),ten@ndo todo lo demas
constante.

» La tasa de dependencia econdmica afecta negatitemdas ayudas a familiares y
amigos mas las contribuciones para la comunidadtiticiones benéficas, es decir,
personas con mayor tasa de dependencia contribugsnrecursos para ayudar a
familiares y amigos mas las contribuciones paracdeunidad e instituciones
benéficas. Se estima que un incremento del 1% eproghedio de la tasa de
dependencia del grupo al que pertenece el jefeatglr genera una disminucion del
9.6% (para valores monetarios) y 11.8% (para laasdenvalores monetarios y no
monetarios) en el promedio de las ayudas a famdliay amigos mas las

" El valor minimo se obtuvo de la primera derivadan(T/Y) / dedad,+2 B,edad=0, despejando
edad=B./23, esto es igual a edad=-(-0.0034)/(2*0.00003)=56G7afios de edad.
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contribuciones para la comunidad e institucionesheas con respecto al ingreso
del grupo al que pertenece el jefe del hogar, m&mndo todo lo demas constante,
tanto para valores monetarios como para la sum&attges monetarios y no
monetarios.

El indicador tenencia de la vivienda impacta peamente en las ayudas a
familiares y amigos mas las contribuciones paracdenunidad e instituciones

benéficas, es decir si la persona es duefia devienga o la esta pagando, este
hecho afecta positivamente las ayudas a familiagesigos mas las contribuciones
para la comunidad e instituciones benéficas. Sen@sjue si una persona de la
muestra es duefio de la vivienda o la esta pagatdqowomedio de las ayudas a
familiares y amigos mas las contribuciones paracdenunidad e instituciones

benéficas con respecto al ingreso del grupo al ppréenece el jefe del hogar
aumenta en 23.1% (para valores monetarios) y ei¥/3{ara la suma de valores
monetarios y ho monetarios), manteniendo todo toaeconstante.

El hecho de ser mujer afecta positivamente enyladas a familiares y amigos mas
las contribuciones para la comunidad e institugdrmenéficas. Se estima que siendo
mujer, el promedio de las ayudas a familiares ygamimas las contribuciones para
la comunidad e instituciones benéficas con respattiogreso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar aumenta en 39% (pdoaegamonetarios) y en 53%
(para la suma de valores monetarios y no monejartenteniendo todo lo demas
constante.

De la misma forma el residir en zonas rurales afpositivamente en las ayudas a
familiares y amigos mas las contribuciones paracdeunidad e instituciones
benéficas. Se estima que si una persona de lamauledtita en las zonas rurales, el
promedio de las ayudas a familiares y amigos masctatribuciones para la
comunidad e instituciones benéficas con respectingieso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar aumenta en 50.5% (adoaes monetarios y en 37.9%
(para la suma de valores monetarios y no monejartenteniendo todo lo demas
constante.

El hecho de pertenecer a un hogar ampliado o costpieo unipersonal o nuclear)
afecta negativamente en las ayudas a familiaremigos mas las contribuciones
para la comunidad e instituciones benéficas. Senasgue si una persona de la
muestra pertenece a un hogar ampliado o compusgbopmedio de las ayudas a
familiares y amigos mas las contribuciones paracdenunidad e instituciones
benéficas con respecto al ingreso del grupo al ppréenece el jefe del hogar
disminuye en 16.6% (para valores monetarios y eb%para la suma de valores
monetarios y ho monetarios), manteniendo todo toadeconstante.

El hecho de trabajar dentro del pais afecta pasitente en las ayudas a familiares
y amigos mas las contribuciones para la comunidatstguciones benéficas, es
decir quienes trabajan dentro del pais contribuyés a la comunidad y ayudan
mas a familiares y amigos. Se estima que al treblajatro del pais, el promedio de
las ayudas a familiares y amigos mas las contriimes para la comunidad e
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instituciones benéficas con respecto al ingresaudgdo al que pertenece el jefe del
hogar aumenta en alrededor de 50%, manteniendoldodemas constante, tanto
para valores monetarios como para la suma de walorenetarios mas no
monetarios.

Una de las variables que refleja fallas de mercamlmo acudir a mecanismos
informales de salud (curanderos, brujos, medigiadidional) afecta positivamente
en las ayudas a familiares y amigos mas las cowiohes para la comunidad e
instituciones benéficas. Se estima que si una parde la muestra hace uso de los
servicios alternativo de salud que se mencionamremedio de las ayudas a
familiares y amigos mas las contribuciones paracdenunidad e instituciones
benéficas con respecto al ingreso del grupo al ppréenece el jefe del hogar
aumenta en alrededor de 110%, manteniendo toderws constante, tanto para
valores monetarios como para la suma de valoregtaoos mas no monetarios.

Otra de las variables que refleja fallas de mercemitsiste en formar parte de
esquemas informales de crédito (microfinanzash #atiable afecta positivamente
en las ayudas a familiares y amigos mas las cowiohes para la comunidad e
instituciones benéficas. Se estima que al pertereesquemas de microfinanzas, el
promedio de las ayudas a familiares y amigos masctatribuciones para la
comunidad e instituciones benéficas con respectimgieso del grupo al que
pertenece el jefe del hogar aumenta en 4% (ensel da valores monetarios) y
2.1% (en el caso de la suma de valores monetarias no monetarios),
manteniendo todo lo demés constante.

Otra de las variables que refleja fallas de mercamno contar con subsidios tipo
Oportunidades y/o Procampo afecta positivamentéagmayudas a familiares y
amigos mas las contribuciones para la comunidadsgtuciones benéficas. Se
estima que si una persona recibe alguno de losdsobsnencionados, el promedio
de las ayudas a familiares y amigos mas las cowinhes para la comunidad e
instituciones benéficas con respecto al ingresaudgdo al que pertenece el jefe del
hogar aumenta en alrededor de 94%, manteniendoldodemas constante, tanto
para valores monetarios como para la suma de walorenetarios mas no
monetarios.

Otra de las variables que refleja fallas de merceolosiste en no contar con
prestaciones sociales en su trabajo del tipo IMSSSTE, servicios médicos
paraestatales (PEMEX, marina, ejercito, univergdadguarderias, crédito para
vivienda afecta positivamente en las ayudas a if@m®d y amigos mas las
contribuciones para la comunidad e institucionesbeas. Se estima que si una
persona de la muestra no cuenta con las prestacgomales del tipo que se
menciond anteriormente, el promedio de las ayudasndiares y amigos mas las
contribuciones para la comunidad e institucionesbeas con respecto al ingreso
del grupo al que pertenece el jefe del hogar aumment17%, tanto para valores
monetarios como para la suma de valores monetanosmonetarios, manteniendo
todo lo demas constante.
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* Es importante mencionar que el indicador de tetéfan fue estadisticamente
significativo para explicar a la oferta de capisalcial excepto para el caso de
otorgar contribuciones a instituciones de benefigenen otras palabras las
personas que tienen teléfono o celular no otorgadas a los demas, ni aportan a la
comunidad ni otorgan contribuciones para obrasdeécso publico local, quiza esta
variable estad mas relacionada con el costo de wpddd del tiempo que con un
mecanismo de comunicacion con los demas que estabieculos o puentes con
las personas o grupos de personas.

A continuacion se realiza el analisis de la contibn de los indicadores propuestos para
demostrar las hipotesis planteadas.

2. Inferencias

El siguiente cuadro describe de manera generdetatencias observadas en cada una de
las variables con respecto a la variable de cagutzibl, estos resultados fueron obtenidos a
traveés del método de cointegracion. La tabla ldmesesta informacion.

* De las estimaciones realizadas se infiere que @esdauy tempranas (los nifios) y
tardias la inversion en capital social es mayos, jtivenes invierten menos en
capital social.

» Se deduce que las personas con mayores dependieote&micos y los hogares
con mayor numero de miembros invierten menos eatapcial.

» Se infiere que las personas con mayor educaciéeriem mas en capital social.

» De las estimaciones se desprende que las mujéaspgrsonas que viven en zonas
rurales invierten mas en capital social.

» Se infiere que las personas que son duefios devismda invierten mas en capital
social.

» De los resultados obtenidos se deduce que lasraersme trabajan dentro del pais
y los que trabajan en oficina aportan menos resysam fiestas y obras locales.

» A partir de los resultados obtenidos se derivagjuas personas utilizan servicios
de salud alternativos, participan en esquemasndi®s de microfinanzas y cuentan
con subsidios del programa Oportunidades y Procampdan mas a familiares y
amigos.

» Se infiere que si las personas utilizan servicesaud alternativos, participan en
esquemas informales de microfinanzas, cuentan wosiddos pero no cuentan con
prestaciones sociales en el trabajo contribuyenandastituciones benéficas como
iglesias, cruz roja y servicios eclesiasticos.
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* Se deduce que si las personas cuentan con serdeisalud alternativos, reciben
subsidios y participan en esquemas informales derofmanzas aportan mas
recursos para festividades locales y obras decéemilblico local.

Tabla 11
Resumen de Resultados de las regresiones bajo eltod® de Cointegracion

Nombre de las variables dependientes
Indicadores de capital social

Redes Participacion Accién Accibén
en colectiva colectiva
organizaciones
Nombre de la variable Vinculo Pu«_ente.(l) Puentg (2) Pugnte.(S)
independiente Ayuda a Co_ntrl_buc_|ones Aportaciones | Contribuciones
parientes y a instituciones comunales para obras de
personas no benéficas, para servicio
miembros del iglesias, cruz festividades publico local
hogar rojay servicios locales

eclesiasticos

Edad -- -- - -
Edad2 + + + +
Educacion + + + ¥
TDE -- -- - -
Tenencia + + T
Teléfono +

Mujer + + + +
Rural + - + +
Whitecollar - -
Hogar extendido -- -- - -
Residencia - -
Salud + + + +
Microfinanzas + + + +
Subsidios + + + T
Prestaciones +

Se presentan los signos solo para aquellos estiesmdae fueron significativos al 99%, 95% o 90% de
significancia. Los signos positivos significan amos y los negativos disminuciones.

3. Determinantes
Capital social y ciclo de vida
Una de las hipotesis a probar es la relacionadalcoislo de vida, el capital social primero
aumenta y después disminuye con la edad, estaehip@sta sustentada en el argumento de
Glaeser, Laibson y Sacerdote (2000) quienes, aidi@a como indicador de capital social
membresia en organizaciones, establecen que &oreleapital social con la edad produce
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una parabola concava, sin embargo considerandddariacion analizada en esta tesis se
observé que la relacion edad y transferencias cpraporcion del ingreso se comporta
como una parabola en forma de U o convexa, estpaamiento obedece basicamente a
la manera en la que estan formadagtagysde capital social, Ln(transferencias/ingreso).

Comparar capital social con la edad en esta tasim@ el hecho de que la dotacion de
capital social de un individuo es suficientemeragalen el nacimiento, pero también su
nivel de ingreso, por lo que en edades tempramagransferencias respecto a su nivel de
ingresos produciran cocientes elevados. Al priocigiél ciclo de vida los individuos se
ocupan en acumular capital social, pero al finaladeda los beneficios de la inversion se
vuelven cero y no justifican los costos. En edddedias el ingreso nuevamente vuelve a
disminuir por lo que nuevamente el indicador Lm($farencias/ingreso) producira
cocientes elevados y la inversion en edades tandi@®mpensara la depreciacion. Asi, se
puede esperar un perfil de capital social con urtgminimo alrededor de los 45 afios de
edad, asumiendo que en promedio la edad minimadevada es de 17 afios de edad y la
maxima es de 94 afios de edad.

Los estimadores para probar el ciclo de vida (gdedad) presentaron valores positivos y
negativos, respectivamente. Los mayores valoresbservan en edades tempranas desde
los 17 afios hasta alrededor de los 45 afios de’attattle se alcanza el valor minimo y
después vuelve a aumentar en edades tardias,cssp®wrtamiento también podria estar
asociado al factor crianza de los hijos, en edtapranas se cuenta con cierta dotacion de
capital social posteriormente en edades intermeditale los hijos requieren mayores
recursos los padres canalizan mas ingreso para subrgastos y no tanto para transferir a
los demas.

Los indicadores sobre el ciclo de vida fueron dstadmente significativos para lpsoxys

de oferta de capital social como son ayudas armiasge/ personas no miembros del hogar y
contribuciones para obras comunitarias, de forndéavigiual y de forma conjunta para la
suma deVinculoy Puente de ahi que los recursos que se otorgan a faesliaamigos y a

la comunidad disminuyen con la edad pero vuelvauraentar en edades avanzadas, en
edades intermedias se otorgan menos recursos yagaraa parientes y amigos y para
obras de servicio publico local.

Capital social y capital humano

La literatura muestra una alta correlacion posiéinae capital social y capital humano, Nie
et al. (1996) sefialan que el estatus relativo gemeicompromiso social y que la educacion
es una proxy de ese estatus relativo, HelliwelugnBm (1999) muestran que aumentos en
la educacion por grupos aumenta el capital soci@htemiendo constante el nivel de
educacion individual. Otras explicaciones sefiala@ lkas conexiones en capital humano
incluyen el hecho de que las personas aprendehdaaleis sociales en la escuela o que los

8 ~ . . L .
Es el afio para el cual se registra informaciélosléransferencistas.

® El valor minimo se obtuvo de la primera derivadd_dTransferfo+B,edad-$,edad+ALnIngreso, asi

oLnTransferbedad=B./2f3,.
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individuos con altos niveles de capital humanol{apilidades para comunicarse) obtienen
relativamente altos niveles de utilidad de lasradeiones sociales.

Para probar la hipétesis las personas que inviererapital humano también invierten en
capital social se observo la relacion entre logcadbres de capital social y capital humano
(afios de educacion), considerando que las hab#édadciales se aprenden en la escuela.
Se observé que para todas famexysde capital social el indicador afios de educaai@n f
estadisticamente significativo.

El estimador de educacion fue positivo paraplaxysde oferta de capital social. En otras
palabras cuando se consideran las ayudas a familjaamigos, las contribuciones a las
instituciones benéficas o0 a la comunidad las pasdnansfieren mas recursos como
proporcion de su ingreso cuando tienen un mayal miglucativo, tal vez porque personas
mas educadas perciben el valor de los vinculos selaciones con otros.

Capital social y dependencia econdmica

Del modelo economico de Glaeser, Laibson y Sacer@M00) y los argumentos en la tesis
de Coleman (1990) se infiere que el capital sodiaminuye cuando la dependencia
econdmica aumenta. El andlisis de la relacion ahpdcial y dependencia econdmica se
observa por el efecto marginal de la variable tiesdependencia econdmica (TDE), lo que
esta asociado con lo siguiente: entre mayor seslreero de dependientes econémicos,
menores seran las transferencias que se otorgasndaiinas.

Para probar la hipétesis relacionada con la tasdedendencia econdmica, se observaron
las proxysde la oferta de capital social, éstas fueron éttadmente significativas, tanto
de manera individual como de manera conjunta, @significa que la tasa de dependencia
econOmica afecta negativamente a las ayudas queosgan a familiares y amigos.
También las personas con mayor tasa de dependmmtigdbuyen menos hacia los demas.
Este comportamiento podria estar relacionado cdreeho de que el efecto ingreso sea
mayor al efecto sustitucién, se podria destinar imgieso a la crianza de los hijos y no
tanto a acciones altruistas.

Capital social y movilidad esperada

Debido a que el capital social se deprecia cuaasipérsonas dejan el lugar donde viven,
Glaeser, Laibson y Sacerdote (2000) predice unacitel negativa entre movilidad
esperada y capital social. Dado que es dificil mdrt@ina variable exégena que afecte solo
la movilidad esperada y no tenga otros efectosagrransferencias como proporcion del
ingreso se usa entonces la tenencia de la vivigrada construir el indicador de la
movilidad esperada.

El capital social tiende a ser altamente espec#itaocomunidad, entonces la movilidad del

lugar de residencia podria ser un factor deternténae inversion en capital social, el
capital social se deprecia cuando los individuogrdesu comunidad. Este resultado
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coincide con el enfoque de Becker (1984obre capital humano, el cual se deprecia
cuando los individuos dejan su trabajo actual. En modelo la decision de movilidad
podria ser enddgena y se podria predecir una disiim en el capital social al acumular
los individuos capital social especifico a la coidad.

DiPasquale y Glaeser (1999) muestran a la vivieodao indicador de movilidad esperada.

Debido a los altos costos de transaccion en eladerde bienes y raices, los duefios de
casa tienden a tener menos movilidad, bajos nivddemovilidad generan altos niveles de

capital social. Incluso los duefios de casa sueleertir en crear asociaciones civiles o

grupos de vecinos para protegerse contra la inskeglir entonces se esperaria un
coeficiente positivo del indicador tenencia deilaeanda.

Se encontrd una relacion estadisticamente sigtifecg positiva para la oferta de capital
social, lo que coincide con la literatura, si lasopa es duefia de la vivienda o la esta
pagando este hecho afecta positivamente las ajorsc que otorga para ayudar a
familiares y amigos y para aportar a la comunidad.

Capital social y canales de comunicacion

La literatura sefiala que los mecanismos de infoldna@umentan las conexiones sociales
pero individuos con alto valor del tiempo acumulaenos capital social (Krishna y

Uphoff, 1999). Para probar la hipotesis planteaglacansider6 el hecho de contar con
teléfono o celular como una herramienta que perantgliar los vinculos o establecer
redes con los demas, pero también teléfono podripescibido como una sefal de ingreso
mas que como un medio de comunicacion o un mecarpana la ampliacién de redes.

El indicador teléfono no fue estadisticamente §iicativo en su relacién con ninguna de
las proxysde oferta de capital social, en otras palabraspdasonas que tienen teléfono no
transfieren recursos a otros como proporcién degueso, tal vez porque el teléfono es
mas un sintoma de status y no un mecanismo de ¢cawsign y ampliacion de vinculos, lo
que liga este comportamiento con el efecto ingned® que con el efecto sustitucion.

No obstante, se encontrd una relacion estadistig@nsgynificativa y positiva aislada para
las contribuciones a instituciones benéficas, igeruz roja y servicios eclesiasticos, en
otras palabras si una persona cuenta con teléforeeluar canaliza recursos para
organizaciones voluntarias, lo que se presentacor@® una sefial de ingreso que como un
mecanismo para la ampliacion de redes.

Capital social y género
El capital social se relaciona también con la feeoia con la que realizan actividades en la

gue estan involucrados padres e hijos, las mupadgipan mas en las actividades de sus
hijos (Krishna y Uphoff, 1999; Coleman, 1990). Lipdtesis establecida a partir de este

10 Becker, Gary (1964) Human Capital, New York: CohianUniversity Press for the National Bureau of
Economic Research.
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argumento es la siguiente: el hecho de ser mugatafpositivamente las necesidades de
inversion en capital social.

En las estimaciones de los modelos que contiensndiferentesproxys de oferta
consideradas en esta tesis, el indicador Mujetduariable estadisticamente significativa
y positiva en su relacion con todas paexysde capital social. De ahi que el hecho de ser
mujer afecta positivamente la asignacion de resuestos demas, es decir las mujeres
otorgan mas recursos a familiares, amigos y arauo@dad como proporcion de su ingreso
disponible.

Capital social y region

La literatura ha mostrado que el capital socialmeg/or en comunidades pequenas, el
capital social se relaciona también con zonas @#ogs, en areas rurales existe un mayor
grado de organizacion social (Narayan y PritcH€87). Putnam (2000), Knowles. al.
(1981) y Coleman (1990) sefialan que las grandengwhnes urbanas estan asociadas con
menos formacion de capital social por los costostidmpo y de transporte. Una
clasificacion de comunidades pequefias es la qablest el INEGI rural para menos de
2,500 habitantes y la clasificacion urbana se mefee comunidades grandes para mas de
2,500 habitantes por lo que se considerara laidelate capital social con el hecho de vivir
en una zona rural y se espera una relacion pasitiva

También en las estimaciones de los modelos quéeoent las diferentegroxysde oferta
consideradas en esta tesis, el indicador de zord fue la variable estadisticamente
significativa y positiva en su relacién con todasgroxysde capital social, excepto en el
caso del indicador contribuciones a institucioneséficas, iglesias, cruz roja y servicios
eclesiasticos. Con este indicador el capital sonahtuvo una relacion negativa, tal vez en
este caso, una persona que habita en zonas rasplesa que los recursos para este tipo de
organizaciones voluntarias se encuentren subsisliggmor lo tanto no transfiere recursos
con este fin.

Considerando los casos en los que la relacionataguitial y zonas rurales es positiva, se
encontré significancia estadistica para sefialar ejugecho de habitar en zonas rurales
afecta positivamente en las ayudas, contribucionesportaciones que se otorgan a
familiares, amigos, instituciones benéficas y edaunidad.

Capital social y ocupaciones con habilidades s@sal

El modelo econémico de Glaeser, Laibson y Sacer®260) menciona que los altos
retornos al capital social podrian inducir a genemayor capital social. Las personas en
algunas ocupaciones sociales adquieren mas capdil que otras, esto bajo el supuesto
de que los individuos en ciertas ocupaciones sExiabtienen mas beneficios al adquirir
capital social. Dado que no se pueden observastdireente los retornos al capital social se
considera informacion sobre las ocupaciones depéasonas y su sociabilidad, la cual
puede ser descrita como “muchos contactos corgetree”, se asume que las ocupaciones
mas sociables son las relacionadas con el hechsemdeshite collar, es decir aquellas
actividades que se realizan en oficina, que no rea@nuales y que son basicamente
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administrativas, como las ocupaciones clasificadaslas siguientes categorias: ser
profesionista, trabajar en la educacion, arte, @apelos, ser comerciante o agente de
ventas, ser funcionario, directivo, jefe, supemiso coordinador de actividades

administrativas o de servicios.

Estas estimaciones podrian generar algunos problemaoniendo que el costo de la
sociabilidad varia entre individuos (es mas diffgdlra algunas personas hacer nuevos
amigos y para otras es mas facil), las personashams costos de sociabilidad podrian
seleccionar ocupaciones con altos niveles de sbdab e invertir en redes de capital
social.

Al estimar los modelos para las diferenfgexys de capital social se observé que la
variablewhitecollar fue estadisticamente significativa en algunos £3asta relacion fue
negativa. En los casos donde la variable fue sogitifa se presentd una relacién negativa
y fue cuando se utilizaron los indicadores de catatios, cuando se consideraron las
contribuciones y aportaciones para festividadesléscy obras de servicio publico local, en
otras palabras, el hecho de estar ocupado en algienias actividades mencionadas afecta
negativamente para aportar recursos para la coeuintl indicadomwhitecollar no fue
estadisticamente significativo cuando se considaréelacion con laproxysde ayuda a
familiares y amigos y contribuciones para instimeis benéficas, tal vez este
comportamiento esté relacionado mas con el costopdetunidad en tiempo por lo que
implica canalizar aportaciones a los demas.

Capital social y tamafio del hogar

Bajo la hipétesis de que un mayor nimero de miembfanterior del hogar reduce el
capital social, porque la posibilidad de estrechwsr vinculos disminuye y los lazos
existentes se diluyen (Krishna y Uphoff, 1999; Gwe, 1988; Furstenberg, F. y Hughes,
M., 1995; Coleman, 1990), el indicador selecciongdwa probar esta hipoétesis fue
extension del hogar que se refiere al hecho demeséer a un hogar ampliado o compuesto
(no unipersonal o nuclear).

Al estimar los modelos para las diferenfgexys de capital social se observé que la

variable hogar extendido fue estadisticamente faigtiva y negativa para todos los casos.
Se observo que el hecho de pertenecer a un hogdiadmo compuesto (no unipersonal o

nuclear) afecta negativamente para aportar reclaslos demas, se ayuda menos si se
pertenece a hogares extendidos, tal vez porquaitrabros a los que se otorgaria la ayuda
se encuentran ya dentro de la unidad familiar conegpao los lazos internos.

Capital social y la distancia fisica

La literatura muestra una fuerte relacién entrdiséancia fisica y el deterioro del capital

social. Festinger et al. (1950) sefalan que lasopas que estan mas alejadas
espacialmente de otros es menos probable que focorexiones sociales o incluso las

redes existentes entre ellos se van deterioraidodi€ador que se seleccioné para probar
distancia fisica se refiere al lugar donde se zaa trabajo (residencia), si lo efectué en
México o en el extranjero.
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En las estimaciones de los modelos con las difespnbxysde capital social consideradas
en esta tesis, el indicador residencia fue esteaiisénte significativo y negativo, pero

Unicamente en su relacién con indicadores de oflerteapital social de Puente. Para otro
tipo de capital social de los que se analizan, dmcion no fue estadisticamente
significativa. Esto se expresa de la siguiente éoehhecho de trabajar dentro del pais
afecta negativamente en las contribuciones conmastaes decir, quienes trabajan dentro
del pais contribuyen menos a la comunidad que destbajan fuera, una explicacion a
este resultado podria estar vinculada con el fawigratorio.

Capital social y fallas de mercado

El capital social se usa principalmente en mercadpsrfectos, donde no todos los agentes
pueden tener informacidn completa sobre los pregicsalidades de los productos y
servicios y donde es muy alta la posibilidad deummglimiento de contratos. Cuando se
enfrentan altos costos de transporte, hay pocogpremlores y los productores no tienen
informacion completa, el capital social permiteemsaimbiar informacion y trabajar de
manera colectiva, por lo que el capital social gdosoluciones alternativas a las fallas de
mercado.

Salud:Como se menciond anteriormente y a partir de daalitira una de las variables que
se considera refleja fallas de mercado se refiefea@r uso de mecanismos
informales de salud como curanderos, brujos, hserwgedicinales, parteras,
hueseros, tonicos, etc. En la estimacion de losstosdton las diferentggoxysde
capital social se observo una relacion estadistogarsignificativa y positiva entre
este indicador de salud y los indicadores seleadios de capital social. La relacion
entre ambos indicadores mostro que el hecho déracuatkecanismos informales de
salud (curanderos, brujos, medicina tradicionalgct positivamente en las
aportaciones que se otorgan a la comunidad y eolatsibuciones que se realizan
para obras de servicio publico local. Por lo que e@wlicador de salud que refleja
fallas de mercado incentiva el aumento de capiteihscomo se habia previsto.

Microfinanzas:Otra de las variables que se considera reflejadale mercado se refiere a
hacer uso de mecanismos informales de crédito yahmomo depositar en tandas
0 cajas de ahorro y solicitar préstamos a famsgigramigos. En la estimacion de
los modelos con las diferent@soxys de capital social se observo una relacion
estadisticamente significativa y positiva entrendicador de microfinanzas y los
indicadores seleccionados de capital social. Ecasb de laproxysde oferta de
capital social la relacion entre ambos indicadonestroé que el hecho de pertenecer
a mecanismos informales de crédito y ahorro afeatitivamente en la asignacion
de recursos hacia los demas, i.e. si una persoticieen este tipo de mecanismos
de crédito otorga mas ayuda a parientes y persomasiembros del hogar tal vez
como producto de una accion reciproca. Por lo gteeiedicador de microfinanzas
gue refleja fallas de mercado incentiva el aumedetoapital social.

SubsidiosOtra de las variables que se considera reflejagdale mercado se refiere al uso
de subsidios del tipo Oportunidades y ProcampolaEestimacion de los modelos
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con las diferenteproxysde capital social se observé una relacion estealisénte
significativa positiva entre el indicador de sulbssdy los indicadores seleccionados
de capital social. En el caso de paiexysde oferta de capital social la relacion entre
ambos indicadores mostrd que el hecho de recibgidios del tipo Oportunidades
o Procampo afecta positivamente en la asignaciG@odgibuciones que se otorgan
a instituciones benéficas y en las aportacionessguatorgan a la comunidad para
festividades locales. Por lo que este indicadosulesidios que refleja fallas de
mercado incentiva el aumento de capital social.

PrestacionesOtra de las variables que se considera reflejadale mercado se refiere a
las prestaciones sociales que reciben las persamasi trabajo del tipo IMSS,
ISSSTE, servicios médicos paraestatales (PEMEXinmagjercito, universidades),
guarderias, crédito para vivienda y que de alganad reflejan informalidad en el
empleo. En la estimacion de los modelos con lagetitegproxysde capital social
se observo una relacion estadisticamente signvacabsitiva entre el indicador de
prestaciones y un indicador de capital sodralgnte ). En todos los deméas casos
esta relacion no fue estadisticamente significatiza el caso donde si fue
estadisticamente significativa mostro que el hesdao contar con prestaciones
sociales en su trabajo del tipo IMSS, ISSSTE, smwi médicos paraestatales
(PEMEX, marina, ejercito, universidades), guarder&@édito para vivienda afecta
positivamente en las contribuciones que se camaligara instituciones de
benéficas. Por lo que este indicador de prestagigne refleja fallas de mercado
encuentra alternativas en el capital social.

Es importante sefalar que se presenta un grupetdardnantes que claramente significan
causalidad, por ejemplo si hay mayor educacionneet® habr4d mas capital social. Sin
embargo, hay otro grupo de determinantes que sgeetrtan cointegrados con el capital
social pero no son causa del capital social, yipeanto podrian no ser determinantes del
capital social. Por ejemplo, hay una asociacioneegitcapital social y el hecho de que los
individuos utilicen medicina alternativa, pero urlisis inverso donde a promocion de la
medicina alternativa va a propiciar un mayor @psbcial podria ser inviable. En este
caso, el capital social y el uso de la medicineradttiva estan correlacionados pero no se
obtiene evidencia estadistica mediante la prueb&rd@ger para sefialar que medicina
alternativa causa al capital social. En este casticplar tanto la oferta de capital social
como el uso de la medicina alternativa, por ejempladrian estar al mismo nivel y
depender de otras variables que finalmente lo®le@ionan.

4. Coeficientes de simpatia

Los coeficientes de simpatia que se presentan &l 12 sefialan la relacion que posee
una persona respecto a otra y que la lleva a caimpasursos con los demés. El valor de
los coeficientes se encuentra entre cero y uno Yhgne de RePrxarpXzr. .. +nxn
considerando LnTransfeo+ [1X1+B2X2...+ PnXn+ALningreso y KS=LnTransfer-
Lningreso.
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Los estimadores de los indicadores que se presegpantan como valor maximo 0.03 y
minimo 0.001, estos indicadores corresponden edtisadores de oferta del capital social,
son los que se obtienen del andlisis tedrico. terpnetacion que se le podria dar a estos
estimadores es la siguiente: en el caso del indicafitrta Vinculo monetariel valor
reportado es igual a 0.01084 y dado que estoses&stan en porcentajes quiere decir que
la simpatia que una persona en promedio sientetly que la hace transferirle recursos
como proporcidn de su ingreso es de 0.01%.

Tabla 12
Coeficiente de simpatia* derivado de las estimacies de
las diferentesproxysde capital social

. L. Coeficiente

Tipo de indicador de simpatia
Oferta Vinculo Monetario, 1992-2004 0.01084
Oferta Vinculo Monetario No Monetario, 1992-2004 0.01083
Oferta Puente(1) Monetario, 1992-2004 0.00393
Oferta Puente(1) MonetariNo Monetario, 199-200< 0.00392
Oferta Puente(2) Monetario, 1¢-2004 0.01507
Oferta Puente(2) Monetario+No Monetario, 1-200< 0.01532
Oferta Puente(3) Monetario, 1¢-2004 0.01095
Oferta Puente(3) Monetario+No Monetario, 1992-2004 0.00185
Oferta Piente Total Monetario, 19-200< 0.00429
Oferta Puente Total Monetario+No Monetario, 199920 0.00425
Oferta Vinculo+Puente Monetario, 1¢-200< 0.03949
Oferta Vinculo+Puente Monetario+No Monetario, 1-200< 0.03957

*El coeficiente de simpatia es el que establecdnalulo o puente entre

los individuos o grupos vy, por lo tanto, permite e otorguen recursos a
los demas en dinero o en tiempo o se reciban esws los demas en

dinero o en tiempo.
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IX. RELACION DE LOS INDICADORES DE CAPITAL SOCIAL E STIMADOS Y
EL DESARROLLO ECONOMICO

1. Indicadores de capital social y Desarrollo econ6mic

La literatura sefiala que existe una relacién p@sigintre el crecimiento econdémico y el
capital social, una relacion positiva entre el dedla econdmico y el capital social y una
relacién negativa entre el capital social y la pabry la desigualdadEn esta parte de la
tesis se pretende mostrar el comportamiento diedidsadores de capital social construidos
ademas de mostrar la relacion que tienen con kgables macroecondmicas que sefala la
literatura y observar qué tipo de relacion mantiene

La informacion que se presenta a continuacion maudss resultados que sefala la
literatura sobre la relacion entre desarrollo eonind y capital social, ademas de presentar
la explicacion detras de las diferentes relacialeelos indicadores de capital social con las
variables macroecondmicas (PIB per cépita, desamaimano, desigualdad y pobreza).

El siguiente cuadro muestra la relacion entre abmocial y variables que miden el

desempefio economico. En el cuadro se observa qumlises que ocupan los 5 mejores
lugares en cuanto a capital social, tienen un RIBcapita (a precios PPC del afio 2000)
superior a los US$26 mil, cuatro veces mas quaahedio latinoamericano. Los paises
del Sureste Asiético, cuyo ranking en capital doesasuperior a América latina, también
registran mas del doble del PIB per capita latinerarano.

! Francois, P. (2002), Zak, P.J. e Knack, S. (208ddoci, A., Sacco, P.L., Vanin, P. (2002), BénabRu,
(1996), Heliwell, J.F. (1996), Piazza-Georgi, B0@2), Whiteley, P.F. (2000); Knack y Keefer (1997);
Narayan y Pritchett (1997); Kawachi, I., Kennedya (1997).
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Tabla 13
Capital Social y Crecimiento y Desarrollo Econdmico

PIB per capita % de la poblacién por debajo de
Capital Social' | 2000 PPC Indice de Desarrollo | lalinea de pobreza (afio mds | coeficiente
Pais (Ranking) (USS) Humano (Ranking) reciente disponible)2 de Gini
Europa
Finlandia 1 24,996 10 5 26.9
Suiza 2 28,769 11 9 33.7
Dinamarca 3 27,627 14 9 24.7
Suecia 4 24,277 2 7 25.0
Holanda 5 25,657 8 8 30.9
Promedio 3 26,265 9 8 28.2
Sudeste Asiatico
Singapur 11 23,356 25 - 42.5
Malasia 22 25,153 23 16 49.2
Tailandia 35 17,380 27 13 42.0
Filipinas 38 9,068 59 37 46.1
Indonesia 40 6,402 70 27 34.3
Hong Kong 48 3,971 77 0 43.4
Korea 72 3,043 110 0 31.6
Promedio 38 12,624 56 15 41.3
América Latina
Chile 27 9,417 38 21 57.1
Costa Rica 29 8,650 43 22 49.9
Trinidad y Tobago 33 8,964 50 21 40.3
Uruguay 37 9,035 40 - 44.9
Brasil 45 7,625 73 17 58.0
Jamaica 47 3,639 86 19 37.9
Argentina 49 12,377 34 18 52.8
Panama 50 6,000 57 37 56.4
Rep. Dominicana 53 6,033 94 21 51.7
México 55 9,023 54 10 49.5
El Salvador 58 4,497 104 48 52.4
Bolivia 59 2,424 114 - 60.1
Venezuela 61 5,794 69 31 44.1
Colombia 62 6,248 68 18 58.6
Peru 65 4,799 82 49 54.6
Nicaragua 68 2,366 118 50 43.1
Ecuador 69 3,203 93 35 43.7
Honduras 70 2,453 116 53 53.8
Paraguay 71 4,426 90 22 57.8
Guatemala 73 3,821 120 58 55.1
Promedio 54 6,040 77 31 51.1

Fuente: Cooperacion Andina de Fomento (2003), Bahaodial (2002), Foro Econémico Mundial (2002),
PNUD (2001, 2006).

*Los paises fueron seleccionados de acuerdo aitesia@s de la fuente, la muestra incluye 75 paises

! para obtener el ranking de capital social se coysuna variable de competitividad con el promesitiople

de nueve componentes de los indices de competitivimtesentados en el estudio del Foro Econdmico
Mundial (2002): fuga de talentos, participacionla® mujeres en la economia, participaciéon de lasrids

en la economia, independencia del organismo juditavoritismo en las decisiones de los agentes
gubernamentales, efectividad de los funcionaridsigds, confianza en los politicos, costos de laupzion

en las empresas y cooperacién en las relaciones empleado y empresario. Adicionalmente se inchrye

indicadores de gobernabilidad de Kaufman et. ﬂozf: expresion y responsabilidad, imperio de la ley y

2 Kaufmann, D.; Kraay, A. y Zoido-Lobatén, P. (200Zovernance Matters Il. Updated Indicators for
2000". Banco Mundial, Washington D.C.
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control de la corrupcién. El indice se obtuvo cérmpmmedio simple de la variable de competitividad
estimada y de los tres indicadores de gobernadilida

2 Para los paises desarrollados se utilizé comodddr de pobreza el porcentaje de la poblaciordpbajo
de la mitad del ingreso mediano.

El cuadro muestra que América Latina aparece mzggaa en cuanto a disponibilidades
de capital social. De 75 paises que aparecen enukstra seleccionada, la posicion
promedio de la region es 54. Entre los paises paeeen con mayor capital social estan
los europeos, en particular tres paises escandingvinlandia, Dinamarca y Suecia —que
aparecen en las posiciones 1, 3 y 4 respectivam@lgenos paises en desarrollo que en
las ultimas décadas han registrado tasas de cestonecondmico altas como los del
Sudeste Asiatico, muestran posiciones mas altas Ajuérica Latina, ocupando en
promedio el lugar 38. Destaca el caso de Singapurda posicion 11. Entre los paises de
América Latina, Chile ocupa la posicion mas alf(eguida por Costa Rica (29).

Aparentemente aquellos paises que ocupan las @usscimas altas de acuerdo a esta
aproximacion de capital social tienen también mai& per capita y mejores indicadores
sociales y de calidad de vida. Evidentemente, sstamente da ciertos indicios de
correlacion entre estas variables, pero no de dada

Las siguientes graficasnuestran una clara correlacién positiva entre rdgfm humano y
capital social, entre PIB per cépita y capital aBciTambién muestran una correlacion
negativa entre el capital social y la pobrezentre desigualdad y capital soRiaBin
embargo, estas graficas s6lo muestran una coialgaio la causalidad entre las variables.

Algunas de las explicaciones asociadas a este atanpiento se describen a continuacion.

A nivel microecondémico los lazos interpersonaleteyconfianza pueden reducir de manera
significativa los costos de transaccion y hacelembbrmas de organizacion y produccion;

el acceso al financiamiento, que depende de vasaldmo la transparencia y la confianza.
En este sentido es claro que el capital socialebe der entendido exclusivamente como un
concepto altruista entre individuos o institucigre#so que tiene un impacto en términos de
beneficios econdmicos para los individuos, las esgs y la sociedad.

3 e . .
Las gréaficas fueron construidas con base en los dpie se presentan en el cuadro anterior.

* Knack y Keefer (1997) probaron el efectos del tehpocial en el crecimiento econémico y desarrollo
mediante: el “efecto Olson” (asociaciones de créamito restringido) y el “efectos Putnam” (asociaes que
facilitan el crecimiento a través de un incremedéola confianza). Olson (1982) y North (1990) es s
estudios sobre desarrollo y crecimiento ponen pitalasocial dentro de la economia institucionakcabdo

los incentivos e instituciones (tales como las aggkl sistema judicial 6 la forma de hacer cumiphr
contratos) como un principal determinante del enéaito econémico.

° Narayan y Pritchett (1997) elaboran una medidacdgital social en el sector rural de Tanzaniazatildo
cifras de la Encuesta sobre Capital Social y P@bdezTanzania. Esta encuesta a gran escala pheglog
individuos sobre el ambito y las caracteristicasuke actividades asociativas y sobre su confianzaarias
instituciones e individuos. Se compararon estasdasdle capital social con las cifras de ingreaaslfares

en pueblos similares. Encontraron que un mayorl ree capital social en los pueblos incrementa los
ingresos familiares.

6 Kawachi, I., Kennedy, et. al. (1997), demostragoe la desigualdad del ingreso esté relacionaddason
tasas de mortalidad, que la desigualdad en eldoggsta relacionada con la reduccion en la cohesidial y
que la desinversion en capital social estéd asociadan incremento en la mortalidad.
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Grafica b

Capital Social y PIB per capita
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Fuente: Cooperacién Andina de Fomento (2003), Baktmdial (2002), Foro
Econdémico Mundial (2002), PNUD (2001, 2006).

A nivel macroeconomico, el capital social contribwy hacer mas transparente y eficiente
la administracion publica y la provision de biegeservicios publicos, ademas de aumentar
su credibilidad y la predictibilidad de las polétic publicas. Esto permite fortalecer la
gobernabilidad democratica, respeto al estado declkle y la cooperacién entre
organizaciones publicas, empresa privada, trabegadg comunidad. Esta sinergia de
actores se manifiesta en el uso eficiente de reswa@munitarios y acciones colectivas que
tienen un impacto positivo sobre el desempefio enmodde las sociedades.

Gréfica 6
Capital Social y Desarrollo Humano
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Fuente: Cooperacién Andina de Fomento (2003), Baktmdial (2002), Foro
Econdémico Mundial (2002), PNUD (2001, 2006).
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El gobierno de las empresas o gobernabilidad catipar también se ve influenciado
favorablemente por el fortalecimiento del capitatial en la medida que estimula practicas
de transparencia, respeto de los accionistas rtanos, rendicion y auditoria de cuentas.
Diversos estudios muestran la relacion entre gobieprporativo y desarrollo y acceso a
los mercados de capifaEn consecuencia, mejorar el capital social tambi#ne impacto
en la movilizacion de recursos y financiamientdadeversion.

Grafica 7

Capital Social y Desigualdad del Ingreso
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Fuente: Cooperacién Andina de Fomento (2003), Baktmdial (2002), Foro
Econdémico Mundial (2002), PNUD (2001, 2006).

El capital social contribuye a fortalecer los aetoly redes sociales (sociedad civil), por
tanto facilita la gestion publica de los nivelesgidbierno y hace mas eficiente la lucha
contra la pobreza y la exclusion social, ya quelemuevo enfoque de las politicas sociales,
los pobres dejan de verse como un problema pargeose en actores protagonicos en la
busqueda de un mejor destino.

! Doige, C.; Karolyi, G.A.; Stulz, R.M. (2001): Wlaye foreign firms listed in the U.S. worth more?,
National Bureau of Economic Research, Working P&p&8.
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Grafica 8

Capital Socialy Pobreza
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Fuente: Cooperacién Andina de Fomento (2003), Baktmdial (2002), Foro
Econdémico Mundial (2002), PNUD (2001, 2006).

Adicionalmente, el capital social puede tener umpdoto favorable sobre el desarrollo
social. El crecimiento econdmico por si sélo nagtiza un mejoramiento de la calidad de
vida de los habitantes, acceso a proteccion sosalid y educacion. Tiene que estar
necesariamente acompafiado por otro tipo de inteiwegs en las cuales el capital social
aparece como un instrumento Util a través de: m®rde cooperacion, redes sociales,
sinergias gobierno-comunidad y cultura.

El fortalecimiento de las normas de cooperacionvigiee aparejado con la acumulacién de
capital social, es uno de los mecanismos mas imped a través del cual se potencia el
trabajo voluntario y contribuye a mejorar el bigaegle individuos y comunidades. El
trabajo voluntario, si bien no suma el PIB pues implica intercambio de flujos
monetarios, sin duda mejora el bienestar de lasuonmades. Otro mecanismo
complementario es el desarrollo y pertenencia esredciales en la medida que estas redes
contribuyen a la integracion social y eventualmanggoran la movilidad social de sus
miembros.

Adicionalmente, el capital social permite potentdasinergia entre Gobierno y comunidad.
Existe complementariedad entre la accion de losegots para proveer bienes y servicios
publicos y la organizacién de receptores y usuajiaspueden crear un contexto en el que
la accion gubernamental sea eficiente y sostenfdemas, se pueden crear lazos de
confianza y colaboracion entre comunidad y gobieme permiten fortalecer la accion y
compromiso civico de los ciudadanos.

Finalmente, se plantea una relacion entre el degutaal y la cultura. EI argumento central
es que la cultura es un elemento clave para generaantener la identidad en las
sociedades, lo que contribuye a mantener la cahasidal. De esta seccion se infiere que
desde el punto de vista microeconémico y macroeo@wasi como desde la éptica del
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desarrollo social, se presentan diversos argumeqtes permiten aseverar que la
acumulacién de capital social permitiria mejoracrgcimiento econdmico y el bienestar
social.

2. Indicadores de capital social estimados en la tesigdesarrollo econémico

A continuacion se busca analizar la relacion ealgenas variables macroeconémicas que
miden el desarrollo con los indicadores de capitaial estimados en esta tesis para los
afios seleccionados, se observa un comportamiensigudé entre las variables
macroeconomicas y lggoxys de capital social i.e. no existe una tendencidairantre las
variables macroecondmicas como son el PIB redPIRlper capita, la desigualdad y la
pobreza y laproxys de capital social. Las variables que presentar@nalta correlacion
positiva son el PIB per capita y la Oferta Pueti)eqUe se refiere al apoyo a Instituciones
benéficas, cruz roja, Iglesias (coeficiente deeatanion de 0.8115), este comportamiento
podria estar relacionado con la confianza que Ipemncias personas hacia las instituciones
derivada de la percepcion que tienen sobre un mengmimiento economico (PIB per
capita), esta percepcion podria manifestarse &s@nr mayores transferencias de recursos
hacia las instituciones benéficas Putnam (2000e Esmportamiento se observa en la
tabla 13.

Tabla 14
Coeficientes de correlacion entre las variables memecondémicas y
las proxys de capital social

Indicadores de capital social
Vinculo Puente (1) Puente (2) Puente (3)
Variables Macroeconémicas Ayuda a Aportaciones
parientes y | Contribucioneg comunales | Contribuciones
personas no| a Instituciones para para obras de
miembros de| benéficas, cruz festividades servicio
hogar roja, lglesias locales publico local
PIB real (miles de pesos a precios de 1993) -0.3373 0.7866 -0.1803 -0.3741
PIB per capita -0.4479 0.8115 -0.1410 -0.2536
Gini Ingreso corriente total -0.2291 -0.2196 0.3035 0.4695
Pobres Patrimonio (Millones de personas) 0.5166 38 -0.1963 -0.4476

Otra variable con las que el indicador de capitaliad presentd una alta correlacién
positiva es la pobreza. La proxy de vinculo presemta correlacion de 0.5166 con la
pobreza i.e. a mayor pobreza mayor capital so€allvez este comportamiento tenga su
explicacién en lo que Narayan y Pritchett (199@mihron un mecanismo de proteccion
para los mas pobres, esto esta relacionado comesgjor que enfrentan las personas de
menor ingreso entonces las personas en pobrezatewvien capital social para cubrirse
ante eventos inesperados. En este caso, los re@usayudan a cubrir el riesgo provienen
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de las ayudas a familiares y amigos. A continuas@gstablecen las graficas que muestran
esta relacion entre las variables macroecondmitaspyoxys de capital social.

Es importante mencionar que se seleccionaron extasadores y no otros porque es justo
con el crecimiento economico e indicadores de valikdad social donde la literatura
hace mayor énfasis sobre la importancia del capd@aial, primero por las expectativas y
confianza que manifiestan las personas en lasuaistnes derivadas de las percepciones en
su bienestar y segundo por el uso de las redes ssteanas de proteccion social ante
eventos inesperados que también afectan su bienesta

Gréfica 9
PIB real y valores de lagroxys de capital social
(miles de pesos a precios de 1993y
porcentaje de transferencias con respecto al ingres
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Fuente: cifras sobre PIB real, Estadisticas Hisa8ride México, pagina estadistica del Banco Nakidma
México  http://www.banxico.org.mx/eInfoFinanciera/FSinfo&irtiera.html  pégina del INEGI

http://www.inegi.gob.mx/est/default.asp?c=119.

En la grafica no se observa una relacion entreindgadores de capital social y el

crecimiento real de la economia para los afos gyeesenta informacion, quiza si se trata
de encontrar algin comportamiento la relacion gudetecta es inversa y no similar, pero
aun asi los coeficientes de correlacion muestrasotdrario excepto en algunos afnos, por
ejemplo del afio 1992 a 1994 hay una ligera recaferale la economia y el capital social

aumenta (en la mayor parte de los indicadores pliéataocial). De 1994 a 1996 vuelve a

disminuir el PIB real mientras que algunos indicadade capital social aumentan y otros
disminuyen. De 1996 al 2000 los indicadores presentcomportamientos inversos,

mientras el PIB real crece el capital social digipen(por lo menos en la mayor parte de
los indicadores de capital social). Del 2002 al26DPIB real aumenta y el capital social

también aumenta.
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Tal vez el coeficiente positivo mas alto entre B Real y la proxy de capital social se
observa con el indicador Oferta Puente (1) queefiere a o los apoyos a instituciones
benéficas, cruz roja, Iglesias de 0.7866, quizé eskficiente de correlacion alto positivo
esté relacionado con la confianza en las instihgsoy las percepciones que tienen las
personas sobre el buen funcionamiento de lasunstites. Sin embargo, es recomendable
explorar esta hipétesis en trabajos posterioraf) dae el nimero de observaciones que se
tienen limita las inferencias que se puedan hamereste analisis (ocho observaciones), los
resultados aparecen en la tabla 13.

Gréfica 10
PIB per capita y valores de lagproxys de capital social
(pesos a precios de 1993 y porcentaje de
transferencias con respecto al ingreso)
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Fuente: cifras sobre PIB real per capita, EstadistHistoricas de México, pagina estadistica deicBa
Nacional de Méxicohttp://www.banxico.org.mx/elnfoFinanciera/FSinfo&ntiera.html pagina del INEGI
http://www.inegi.gob.mx/est/default.asp?c=119.

También en esta grafica no se observa una relacitia los indicadores de capital social y
el crecimiento per capita de la economia parafios gue se presenta la informacion, quiza
una relacion inversa y no similar excepto en alguaros, por ejemplo del afio 1992 a 1994
hay una ligera recuperacion de la economia y aetategocial aumenta (en la mayor parte
de los indicadores de capital social). De 1994 @ 2ielve a disminuir el PIB per cépita
mientras que algunos indicadores de capital sacialentan y otros disminuyen. De 1996
al 2000 (donde se observa el crecimiento del PIB gépita mas pronunciado) los
indicadores presentan comportamientos inversositrageel PIB real crece el capital social
disminuye (por lo menos en la mayor parte de ld&cadores de capital social). Del 2002
al 2004 el PIB real aumenta y el capital socialdigm aumenta. También en el caso de la
relacion PIB per cépita y capital social se obsevéomportamiento inverso de 1996 al
2000, al parecer el crecimiento poblacional notafé relacion entre el capital social y el
PIB per capita.
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El coeficiente de correlacion positivo mas altaem PIB per cépita y la proxy de capital
social se observa con el indicador Oferta Puenteq(e se refiere a o los apoyos a
instituciones benéficas, cruz roja, Iglesias delD53 nuevamente este coeficiente de
correlacion alto positivo podria estar relacionado la confianza en las instituciones y las
percepciones que tienen las personas sobre elfboneinnamiento de las instituciones, los
resultados aparecen en la tabla 13.

Gréfica 11
Desigualdad y valores de laproxys de capital social
(Coeficiente de Gini y porcentaje de
transferencias con respecto al ingreso)
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Fuente: cifras sobre desigualdad Székely, M. (200Bobreza y desigualdad en México entre 1950 y el
2004", documentos de trabajo dela SEDESOL, Julio 2005.

Entre el capital social y desigualdad es més Hifiercibir alguna tendencia similar o

contraria para los afios que se observan. Por eemndpl afio 1992 a 1994 tanto el

indicador de desigualdad como los indicadores gétatasocial crecen (por lo menos la

mayor parte de los indicadores de capital sociag. 1994 a 1996, mientras que el

coeficiente de Gini disminuye algunos indicadores capital social aumentan y otros

disminuyen. De 1996 al afio 2000, la desigualdadeatemy la mayor parte de los

indicadores de capital social disminuyen. Del 28DQ002, la desigualdad disminuye y la
mayor parte de los indicadores de capital socrabtén disminuyen. Del 2002 al 2004, el

coeficiente de Gini vuelve a aumentar y los indiced de capital social también

aumentaron. Los coeficientes de correlacion qu@resentaron entre la desigualdad y
diferentes indicadores de capital social fueron rhajos, los resultados aparecen en la
tabla 13.
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Gréfica 12
Pobreza de patrimonio* y valores de laproxys de capital social
(millones de personas en pobreza de patrimonio y pzentaje de
transferencias con respecto al ingreso)
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*Pobreza de patrimonio se refiere a todas aqup#asonas cuyo ingreso es insuficiente como parardab
necesidades de alimentacién, salud, educaciondeestlzado, vivienda y transporte publico.
Fuente: cifras sobre pobreza en Cortés, F., Hegzard., Hernadndez, E., Székely, M., y Vera, H. @00
“Evolucion y caracteristicas de la pobreza en M#%a la Ultima década del siglo XX8pcumentos de
trabajo dela SEDESOL, agosto 2002.

Del comportamiento gréfico se podria inferir unayararelacion entre los indicadores
capital social y la pobreza. Por ejemplo, del a#®21a 1994 tanto el indicador de pobreza
como los indicadores de capital social crecen parenos la mayor parte de ellos), lo cual
es consistente con los resultados que muestriatlira. De 1994 a 1996, mientras que el
indicador de pobreza aumenta algunos indicadoresagéal social aumentan y otros
disminuyen. Del afio 1996 al 2004, la pobreza ydganparte de los indicadores de capital
social disminuyen, aun cuando del 2002 al 2004ndsadores de capital social presentan
un pequefio repunte, el resultado se presentatabléal3, como se sefialé anteriormente
una explicacién podria estar relacionada con kdssree proteccion social mencionadas en
la literatura de Narayan y Pritchet (1997).
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X. INTERPRETACION DE LOS RESULTADOS

En paises en desarrollo como México el capitalasas usado principalmente como un
sistema de proteccidn social para manejar riesgosrtiguar los choques al consumo e
ingreso y aprovechar oportunidades (Woolcock, T9%5ta tesis parte de la hipétesis de
gue los hogares en paises en desarrollo como Méigoen poco o0 nulo acceso a
instituciones financieras, de salud y de segurstadal y al mercado formal de crédito y
laboral para cubrir sus necesidades y por lo tantierten en sus recursos sociales para
proveerse de los servicios que no pueden obtenanemntexto de mercados ausentes o
imperfectos. Las personas que no tienen acces® rmdocados formales utilizan sus redes
para adquirir servicios publicos y de financiamierdrestaciones y subsidios, entre otros,
por lo que la inversion en capital social de las@eas se encuentra afectada por variables
gue reflejan alternativas a fallas de mercado.

De las estimaciones realizadas se infiere que desdauy tempranas (los nifios) y tartlias
la inversion en capital social es mayor, los jégeimierten menos en capital social. estos
dos grupos de edad canalizan mayores recursosdenogs como proporcion de su ingreso
no asi las personas en un rango de edad donde/@l&dquirieron compromisos laborales
0 con sus hijos.

El comportamiento que se obtuvo sobre la edadwessga al que registra la literatura (en

edades tempranas existe poco capital social, coef@umenta la edad se incrementa el
capital social y en edades tardias vuelve a seomelBn esta tesis se encontré que las
personas que no estan en edad laboral o con prdpengener compromisos con los hijos

son las que tienen mayor capital social. Este coramiento esta relacionado con la forma
en la que esta construido el indicador de capitaiat®. Dado este comportamiento en

investigaciones futuras seria conveniente explal@in factor asociado del capital social

con el mercado laboral en México.

En términos generales también se deduce que |a®naer con mayores dependientes
econémicos y los hogares con mayor nimero de masminvierten menos en capital
social esto puede estar relacionado con el heclyueestas personas primero tienen que

L En paises en Desarrollo el capital social que gheee es el de vinculo. Es usado como una “red de
seguridad” para enfrentar la pobreza y vulneraddjd solucionar conflictos y aprovechar nuevas
oportunidades, en este tipo de paises el capitals®e manifiesta principalmente en redes soci&lepaises
Desarrollados el capital social que prevalece efegbuente, es mas extenso y mas que unir tieneteqgsu
entre grupos disimiles y suele ser el que utiliagnellos que no son pobres para superarse. Enspaise
Desarrollados el capital social se manifiesta [jpalnente en asociaciones, clubes, grupos de \aios{

etc. Woolcock y Narayan (2000).

2 gl rango de edad donde se alcanza el nivel minimocapital social es alrededor de los 40 afios,
dependiendo del modelo que se analice.

3 Una explicacion puede esté asociada con la forma que esta construido el indicador de capitelat@s

la relacién de los recursos que se otorgan compopedn al ingreso de las personas. Si una persena
poco ingreso y aunque otorgue todo su ingresor@rdmador es menor comparado con el denominador de
una persona que tiene mas ingreso. Las personagaveryes y adultos mayores en México cuentan con
menores recursos entonces su base es menor y awagsieran poco al compararlo con su ingreso este
porcentaje se vuelve mayor a diferencia de lasopassen edad productiva cuyo ingreso podria seomay
arrojar un porcentaje menor.
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canalizar recursos para cubrir las necesidadexdsasie los miembros del hogar y
posteriormente liberan recursos para ayudar a ,ofpasa realizar contribuciones a
instituciones benéficas y para realizar aportagqoera festividades y obras locales. En
este sentido en términos de politicas publicasesurg posible recomendacion cubrir las
necesidades basicas de la poblacion de manerdtai@ipuede repercutir en una mayor
inversion en capital social.

De la informacion analizada se infiere que lasg®as con mayor educacion invierten mas
en capital social lo cual hace suponer que lasopasscon mayor instruccion perciben los

beneficios de invertir en activos sociales. Uphff(2000) en este sentido sefiala que la
educacion es un mecanismo de promocion del caguitél ya que el capital social surge de la
capacidad del ser humano para pensar y actuargyaneente y realizar acciones cooperativas,
lo que supone una cultura y una disposicion quealgser promovida y desarrollada sélo

mediante un proceso educatieste hecho sugiere una complementariedad entréakapi

social y capital humano. Este es un aspecto impiartan términos de politicas publicas,

invertir en educacion podria generar una acciéaterd! en capital social.

De las estimaciones se desprende que las mujéaspgrsonas que viven en zonas rurales
invierten mas en capital social. Bajo la hipotelsque las mujeres en México contienen
mayor informacién sobre las necesidades interndshdgar actian de una manera
preventiva invirtiendo en este actfvcEl hecho de que las personas en zonas rurales
invierten mas en capital social que en las zonbanas puede estar relacionado con la
necesidad que tienen las personas de proveersesagoyyudas entre ellos cuando
abastecerse de servicios implica un alto costaeznpb y dinero, si es que existiera la
posibilidad de acceder a dichos servicios. Estas chracteristicas de la poblacion
representan un elemento importante en términoliécps, las mujeres y personas de las
zonas rurales pueden potencializar los esfuerzddicpd por las sinergias creadas en
inversion en capital social.

La tenencia de la vivienda es considerada un iddicde arraigo en la literatura, en esta
tesis se infiere que las personas que son duefiss @li&vienda invierten mas en capital

social. Poseer vivienda implica menores posibikgade movilidad lo que genera un

incentivo para contribuir y aportar a la comuniggabr otro lado los duefios de la vivienda
invierten en sus redes cercanas con los que maatenda relaciéon de mas largo plazo. Es
claro que canalizar recursos publicos para fomelatgoropiedad de la vivienda tiene

efectos colaterales en la inversion en capitabsoci

De los resultados obtenidos se deduce que lasraerspe trabajan dentro del pais y los
gue trabajan en oficina aportan menos recursosfigatas y obras locales. Una explicacion
puede estar relacionada con el hecho de quieniesteérvmas en fiestas y obras locales son

4 El desarrollo, el fortalecimiento y la reproductide redes sociales se basan, en muchos cas@&suesos
provenientes del trabajo familiar y comunitariolde mujeres. Se trata de la “economia del cuidagiog,
corresponde a los bienes y servicios produciddsiitgenente por mujeres para sus hogares y comuzsdad
que se expresa en el cuidado de los ancianosnfesm®s y los nifios. Este trabajo doméstico y valto,
realizado especialmente por la mujeres mas popreduce flujos importantes de recursos, Elson D9g),
"The Economic, the Political y the Domestic: Busises, States y Houshold in the Organisation of
Production" en New Political Economy, Vol. 3 Nopp, 189 a 208.
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las personas que trabajan en el extranjero y ctieao de que las personas que trabajan
en oficina estdn mas concentradas en asuntos lebogae en la inversion en su
comunidad. Sin embargo de estos hechos se deeecamendaciones de politicas, por un
lado fortalecer la inversion en obras locales @égale una participacion conjunta gobierno
y remesas de migrantes y por otro recolectar aportes para beneficencia y obras locales
en el lugar de trabajo.

El capital social se explica en parte por la neagbsique tienen las personas de buscar
soluciones institucionales en un contexto de mesaalisentes o imperfectos, en este
sentido los hogares tienden a amortiguar los clegeeconsumo e ingreso a través del
capital social (Morduch, 1995; Townsend, 1995; Bgsll995). En esta tesis se observo
gue las personas que utilizan servicios de satedhativos, los que participan en esquemas
informales de microfinanzas y los cuentan con slibsidel programa Oportunidades y

Procampo ofrecen capital social.

El analisis de los determinantes del capital sgogah México nos permite conocer las
zonas y caracteristicas de la poblacion dondeecgiste activo. Ademas de conocer las
fuentes de apoyo que la poblacién ha tenido queeprese a través de sus redes, y
mecanismos de cooperacion porque el mercado ad#gsiciones no han podido satisfacer
las demandas de sectores de la poblacion sin mervicedicos formales, sistemas de
crédito y ahorro bancarios, sin prestaciones famglque reciben subsidios por problemas
de pobreza e inequidad.

Estos mecanismos de apoyo pueden aprovecharsevipatdar a estos sectores de la
poblacion a espacios institucionales formales doelttess sean parte importante de su
desarrollo local. Algunos ejemplos de ello sondapacion de las microfinancieras a la
Ley de Ahorro y Crédito Popular, porqué qué tiene ger el capital social estimado con

esto la construccion de clinicas de salud en catadeis rurales, las guarderias infantiles
comunitarias, el incremento de proyectos y obraslés con participacion comunitaria

como panaderias, lecherias, talleres artesanaepgs recreativos, espacios deportivos,
empedrado de calles, etc.

Sin embargo la capacidad de las personas y grggises para actuar en su propio interés
podria depender del apoyo que reciben del estadelysector privado. De ahi se

desprende que el efecto en el desarrollo econdéanicavés de la inversién en este activo
podria potencializarse por medio de la participacénjunta de diversos sectores de la
sociedad, especificamente creando mecanismos @stdw los cuales los involucrados
puedan identificar y alcanzar metas comunes quiupem beneficios sociales.
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XI. CONCLUSIONES

En diversos apartados de esta tesis se ha modue®@| capital social mantiene una

relacién positiva con el crecimiento econdmico y @ desarrollo econémico, y una

relacién negativa con la pobreza y la desigudldadnsiderando este argumento analizado
por varios autores, el capital social podria sesierado como un elemento que mejora el
bienestar economico de las personas. En términosrges el capital social afecta el

desarrollo porque permite a los individuos actuangvilizar sus recursos y una mayor

colaboracion para resolver sus problemas.

Entonces, si el capital social tiene un efecto s@brdesarrollo, la pregunta que prevalece
es: ¢como incrementar el capital social?. Paraonelgps a esta pregunta el primer
planteamiento surge de las siguientes dos pregudag elementos lo determinan?, ¢como
funciona el capital social?. Considerando que gitalasocial es un atributo de los
individuos, y en esta tesis es un atributo por mdei cual los individuos deciden canalizar
recursos a otros por un sentimiento de simpatialidasidad, entonces la pregunta de los
determinantes se podria resumir en la siguientaé 4ipo de gente proporciona mas capital
social?. Si las personas que ofrecen capital sotteban parte de sus recursos a otros
entonces estas personas podrian ser los canales geogramas sociales para transferir
recursos a los demas y potencializarlos sin incemilos elevados costos de seleccion,
asignaciéon y monitoreo.

En este sentido, al conocer los determinantes aéeléa del capital social para México
podemos identificar la zona y caracteristicas dpolalaciéon donde un peso invertido de
gasto publico o privado tendria un mayor rendintieride la tesis se infirid que las
personas muy jovenes y las personas mayores camatiayores recursos a los demas
como proporcion de su ingreso no asi las persomamerango de edad donde ellas ya
adquirieron compromisos laborales o con sus his$os grupos de edad de la poblacion
podrian representar una fuente de recursos hacidelmas y vincularse con estrategias de
politica social al ser potenciales perceptores mgrpmas sociales para dar acceso a
recursos y apoyo a los demas.

Otros dos grupos de la poblacion que transfiereyonesa recursos de sus ingresos hacia los
demas son las mujeres y las personas que viveaseaohas rurales. Ellos otorgan mayores
apoyos a parientes y personas no miembros del jhagatribuyen con instituciones
benéficas (como iglesias, cruz roja y servicioesékticos), realizan aportaciones para
festividades locales y contribuyen para obras deicse publico local. Dado que las
mujeres en México contienen mayor informacioén sdé@senecesidades internas del hogar
actian de una manera preventiva ofreciendo esieatias personas en zonas rurales
ofrecen capital social por la necesidad que tigteeproveerse apoyos y ayudas entre ellos
cuando abastecerse de servicios implica un altto cas tiempo y dinero. Entonces, las

! Knack y Keefer (1997)Narayan y Pritchett (1997); Kawachi, I., Kenneely,al. (1997); Francois, P.
(2002); Zak, P.J.y Knack, S. (2001); Antoci, 8acco, P.L., Vanin, P. (2002); Bénabou, R. (1996);
Heliwell, J.F. (1996); Piazza-Georgi, B. (2002); keétey, P.F. (2000).
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mujeres y las personas en zonas rurales podriairasrdos caracteristicas de focalizacion
de recursos publicos. Actualmente en el programartOpidades las mujeres son las
receptoras al interior del hogar y este hecho li@adxy desviar los recursos a otros fines
diferentes al bienestar del hogar.

Adicionalmente las personas que son duefias devimda aportan mayores recursos para
ayudar a otros de manera directa o a traves delmaciones a instituciones benéficas, para
festividades locales y obras de servicio publiaalptal vez porque esta condicion es un
indicador de arraigo y poseer vivienda implica mes@osibilidades de movilidad lo que
genera un incentivo para ayudar a la comunidadalibejue canalizar recursos publicos a
personas que son duefias de su vivienda podria fames apoyos para obras publicas
locales y acciones de bienestar.

Por otro lado las personas con mayor educaciorgaomayores recursos a los demas
como proporcion de su ingreso. Las personas mésiioles ofrecen capital social porque

perciben los beneficios de invertir en activos aes y porqueacciones generosas Yy

cooperativas son promovidas y desarrolladas mediamtproceso educativo. Por lo tanto, las
personas con mayor instruccién representan un @upata canalizar y potencializar los

recursos de los programas sociales.

Entonces donde se identificd que existe la ofeztaapital social se pueden dirigir recursos
de los programas de desarrollo social. Si las pessgue ofrecen capital social otorgan
parte de sus recursos a otros estas personas rpadndos canales adecuados de los
programas sociales para transferir recursos adosas, potencializarlos y otorgar mayor
rendimiento al gasto publico y privado para el bgar. Las personas que ofrecen capital
social en México son las mujeres, las personas/iyea en zonas rurales, los grupos de la
poblacion en edades muy jovenes y adultos maylmesjue son duefios de su vivienda y
las personas que tienen mayor instruccion.

Ahora en el orden de preguntas se busca expligang dunciona el capital social en
México?. En paises en desarrollo como México eitalapocial es usado principalmente
como un sistema de proteccion social, para maneggos, choques econdmicos al ingreso
y aprovechar oportunidades (Woolcock, 1999). Las@®s que no tienen acceso a los
mercados formales utilizan sus redes para adadriricios publicos y de financiamiento,
prestaciones y subsidios, entre otros.

El capital social se usa en parte por la necesglal tienen las personas de buscar
soluciones y alternativas en un contexto de mescasentes o imperfectos, en este
sentido los hogares tienden a amortiguar los ctedaeeconsumo e ingreso y a satisfacer
sus demandas de mercados no cubiertos a travéapiell socidl. En esta tesis se observé

gue las personas que utilizan servicios de satedhativos, los que participan en esquemas
informales de microfinanzas y los que cuentan cisiglios del programa Oportunidades y
Procampo ofrecen mas capital social, es decir atorgayores recursos como proporcion
de su ingreso a los demas y estos recursos sorayadlar a parientes y no miembros del
hogar, para apoyar a instituciones benéficas, tetdwidades locales y a obras de servicio

2 Morduch, 1995; Townsend, 1995; Besley, 1995
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publico local. Estas personas con acceso limitaohezlaso sin acceso a mercados formales
canalizan recursos a las personas con las queemssianinpatia o afinidad para tener
oportunidad de contar con mecanismos de apoyosadisfacer sus necesidades de salud,
financiamiento, seguridad social e ingreso. Esemiltados muestran Unicamente una
asociacion entre los niveles de egtesxys y el capital social, sin embargo la causalidad
entre estas variablegenera precauciones sobre su uso como determindekesapital
social aun cuando existe una clara correlacioreesilas.

De esta informacion se desprende que si gstays de fallas de mercado se asocian a la
oferta de capital social cuando se analizan losaniemos de crédito y ahorro, salud,

prestaciones sociales en el empleo y subsidiogjiéenpodria considerarse que una parte
importante de estos mercados también esta asomgdBenomenos sociales vinculados a
los mecanismos tradicionales de ajustes en pregicsantidades. Sin embargo, en

investigaciones futuras seria conveniente andbzeglacion inversa entre estos indicadores
y el capital social para comprobar su causaliddceanveles y con los determinantes de
cada una de estpsoxys.

Estos mecanismos de apoyo pueden aprovecharsevipatdar a estos sectores de la
poblacion a espacios institucionales formales dogittess sean parte importante de su
desarrollo local. Algunos ejemplos de ello sondamacion de las microfinancieras a la
Ley de Ahorro y Crédito Popular, la construcciondi@icas de salud en comunidades
rurales, las guarderias infantiles comunitariasha@emento de proyectos y obras locales
con participacion comunitaria como panaderias, €dah, talleres artesanales, parques
recreativos, espacios deportivos, empedrado descaiic.

En este orden de ideas surge la siguiente preguateE hace el capital social?. La literatura
sefiala que el capital social contribuye a resghreblemas o aprovechar oportunidades,
incrementa los beneficios de programas de bienestdesarrollo porque las personas
participan en el disefio y ejecucién de sus progect&sto ayuda no so6lo a producir
proyectos mas apropiados sino que contribuye agié® mejor enfocados para beneficiar
a aquellos con mayores necesidades (Narayan, 18198¢luir a los involucrados desde el
comienzo ayuda a crear mas confianza y lealtadahlasi mismos proyectos (Uphoff,
1992). Las personas y comunidades con capitallsspogaparticipan en el desarrollo de sus
proyectos contribuyen a la identificacion de sumaedas locales, a la implementacion de
obras comunitarias ya sea con recursos monetéis@ns o con mano de obra y son parte
del monitoreo, supervisiéon, mantenimiento, evaliiacy seguimiento de las obras de
desarrollo local.

Entonces considerando los efectos que producepiébkaocial y los resultados de la tesis
se plantea la siguiente pregunta: ¢en quién imveitia literatura ha mostrado que las
mujeres son mas altruistas, que las personas cgor apital humano invierten en capital
social, que las comunidades rurales cuentan commuapital social, que el capital social
es mayor entre los duefios de la vivienda y quaggtat social esta relacionado con el ciclo
de vida. Los resultados obtenidos en esta tesienzin estas hipétesis excepto en el caso
de la edad. Entonces si las mujeres, las perspmsiven en zonas rurales, los grupos de
edad de los muy jovenes y adultos mayores, la®passduefias de su vivienda y los que
tienen mayor instruccion canalizan mayores recupsm® apoyar a los demas, para
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instituciones benéficas, para festividades locglgsara obras de servicio publico local
entonces estos grupos de la poblacion deberidnssatentificables para potencializar los
recursos publicos y privados de los programas lescia

El comportamiento que se obtuvo sobre la edadvessa al que registra la literatura (en

edades tempranas existe poco capital social, coef@umenta la edad se incrementa el
capital social y en edades tardias vuelve a seomeln esta tesis se encontré que las
personas que no estan en edad laboral o con propengener compromisos con los hijos

son las que ofrecen capital social. Este compoetatmiesta relacionado con la forma en la
gue esta construido el indicador de capital soddddo este comportamiento seria

conveniente en investigaciones futuras explorairafgctor asociado del capital social con

el mercado laboral en México.

También es conveniente mencionar que las variables se han analizado como
determinantes del capital social son aquellas @ila la literatura y que pueden ser
cuantificables pero habria variables que podridar @slacionadas con un sentimiento de
simpatia pero que con las herramientas econdmidemdas no es posible medir, tal vez
mediante métodos experimentales en estudios deocasgiodos psicoldgicos cualitativos
se podria llegar a una aproximacion.

Tal como se mencion6 al principio el capital so@é&tcta positivamente al desarrollo
econdmico, entonces aumentar el capital socialrgemayor desarrollo econémico, de ahi
se plantea la siguiente pregunta: ¢cémo incremehtzapital social? La nueva tendencia
del desarrollo implica un estado mas participatitende el gobierno, la sociedad civil, la
iniciativa privada son agentes activos en el procesdesarrollo. Entonces la participacion
del Gobierno debe centrarse en no desintegrajie tgocial sino en identificar las zonas,
las caracteristicas y los mecanismos que utilizaolalacion para hacerse de recursos. El
papel del estado debe ser aprovechar estos insdelo®jido social para fomentar la
participacidén conjunta en el bienestar.

Sin embargo, no toda la participacion de la sodiedeil genera sinergias positivas, por
ello es importante identificar las caracteristidasla poblacion donde el tejido social se
convierte en un conductor y no inhibidor del desd&r Caracteristicas donde la poblacion
esta dispuesta a colaborar con otros mediante apmyecursos y cuyo fin es el beneficio
social.
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ANEXOS

Tabla 1
Descripcion estadistica de los indicadores que refen al

estimador de los recursos de capital social

Ln Tranfers

NUmero de Desviacion

Tipo de indicador observacioneg Media estdndar | Minimo Méaximo
Oferta Vinculo Monetario, 1992-2004 234 -3.26726 1.32789 -7.47117 0
Oferta Vinculo Monetario No Monetario, 1992-2004 247 -3.38430 1.36815 -7.47117 | -0.68776
Oferta Puente(1) Monetario, 1992-2004 282 -5.45294 | 1.44952 | -9.71332 | -0.87547
Oferta Puente(1) Monetario+No Monetario, 1992-2004 281 -5.57826 | 1.36302 | -9.71332 | -2.14496
Oferta Puente(2) Monetario, 1992-2004 46 -5.21677 | 1.46779 | -9.01041 | -1.94213
Oferta Puente(2) Monetario+No Monetario, 1-2004 45 -5.27752 | 1.40373 | -8.27894 | -2.12878
Oferta Puente(3) Monetario, 1992-2004 25 -5.17386 | 1.31107 | -7.88570 | -2.20578
Oferta Puente(3) Monetario+No Monetario, 1-2004 39 -4.98316 | 1.53406 | -8.05966 | -1.84967
Oferta Puente Total Monetario, 1¢-200¢ 324 -5.40402 | 1.28878 | -10.08397 | -2.00952
Oferta Puente Total Monetario+No Monetario, 1-200« 320 -5.29011 | 1.40459 |-10.52846 | -0.89395
Oferta Vinculo+Puente Monetario, 1¢-2004 464 -4.25939 | 1.74259 | -9.14489 | -0.28455
Oferta Vinculo+Puente Monetario+No Monetario, 12904 3696 -4.55549 | 1.62868 | -10.52846 | 0.26933
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Tabla 2

Descripcion estadistica de las variables utilizadgsara estimar la variable
dependiente considerando los diferentes tipos depital social

Oferta Vinculo Monetario 1992-2004

Variable No Obs Media Dev. Std. Min Max
edad 1234 50.60491 17.66859 1 7 94
edad? 1234 2876.605 1896.66 289 8836
educacién 1234 7.761474 6.080175 0 21.33333
TDE 1234 .2829862 .2481868 0 1
tenencia 1178 510262 .3820728 0 1
teléfono 1232 .504902 .3866115 0 1
mujer 1234 .4178336 .4929788 0 1
rural 1234 .2123918 .2833836 0 1
whitecollar 1234 .3526031 .364379 0 1
hogarextendido 1234 .2769848 .3008014 0 1
residencia 785 .9953408 .0229146 0 1
salud 1234 .1210314 .2140811 0 1
microfinanzas 1234 4517633 .3189899 0 1
subsidio 1077 .2095177 .3646135 0 1
prestaciones 659 .30261 .3759046 0 1

Oferta Vinculo Monetario+No Monetario 1992-2004

Variable No Obs Media Dev. Std. Min Max
edad 1234 50.60491 17.66851 17 94
edad? 1234 2876.601 1896.648 289 8836
educacién 1234 7.761506 6.080139 0 21.33333
TDE 1234 .2830077 .2482331 0 1
tenencia 1178 .5102714 .3820962 0 1
teléfono 1232 .5048609 .3866367 0 1
mujer 1234 .4178336 .4929788 0 1
rural 1234 .2123662 .2833729 0 1
whitecollar 1234 .3527015 .36428 0 1
hogarextendido 1234 .2769408 .3007996 0 1
residencia 785 .9953415 .0229141 0 1
salud 1234 .1210289 .2140817 0 1
microfinanzas 1234 .4516958 .3189938 0 1
subsidio 1077 .2094908 .3645994 0 1
prestaciones 659 .30261 .3759046 0 1

Oferta Puente(1) Monetario 1992-2004

Variable No Obs  Media Dev. Std. Min Max
edad 1268 52.30391 17.88209 18 97
edad? 1268 3059.692 1964.48 324 9409
educacién 1268 7.502285 6.069671 0 22
TDE 1268 .3292481 .2477943 0 1
tenencia 1223 .4913297 .3836085 0 1
teléfono 1266 .5121194 .3830057 0 1
mujer 1268 .4265192 .4942585 0 1
rural 1268 .2460507 .2870064 0 1
whitecollar 1268 .3042343 .3391095 0 1
hogarextendido 1268 .2773253 .2817434 0 1
residencia 822 .9916226 .0603802 0 1
salud 1268 .1222922 .1921368 0 1
microfinanzas 1268 .3971317 .3036953 0 1
subsidio 1099 .2292272 .3662956 0 1
prestaciones 687 .3695773 .398502 0 1

Oferta Puente(1) Monetario+No Monetario 1992-2004
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Variable No Obs  Media Dev. Std. Min Max

edad 1268 52.27969 17.89116 18 97
edad? 1268 3057.25 1965.427 324 9409
educacién 1268 7.502919 6.069237 0 22
TDE 1268 .3315112 .2564202 0 1
tenencia 1219 .4948473 .4034896 0 1
teléfono 1262 .513482 .4004477 0 1
mujer 1268 .426258 .4943964 0 1
rural 1268 .2497403 .3128656 0 1
whitecollar 1268 .3067411 .3574524 0 1
hogarextendido 1268 .2795072 .3083142 0 1
residencia 822 .9916272 .0603763 0 1
salud 1268 .1269688 .2246473 0 1
microfinanzas 1268 .3957693 .3332025 0 1
subsidio 1099 .2290409 .3662202 0 1
prestaciones 688 .3704676 .3989481 0 1

Oferta Puente(2) Monetario 1992-2004

Variable No Obs  Media Dev. Std. Min Max
edad 795 50.19514 16.8608 16 20
edad? 795 2807.764 1809.604 256 8100
educacion 795 5.855214 5.593061 0 23
TDE 795 .3404964 .2265617 0 1
tenencia 746 .4569157 .4510596 0 1
teléfono 793 .3126919 .3846372 0 1
mujer 795 .3362154 .4723647 0 1
rural 795 5145444 3830473 0 1
whitecollar 795 .255065 .362506 0 1
hogarextendido 795 .3110859 .3466234 0 1
residencia 534 .9969907 .0443436 0 1
salud 795 .1321715 .2446078 0 1
microfinanzas 795 .3691716 .3457904 0 1
subsidio 695 .3314477 .3949758 0 1
prestaciones 395 .4348008 .4229683 0 1

Oferta Puente(2) Monetario+No Monetario 1992-2004

Variable No Obs  Media Dev. Std. Min Max
edad 796 50.19696 16.8493 16 89.5
edad? 796 2807.558 1808.073 256 8010.5
educacion 796 5.864472 5.595023 0 23
TDE 796 .3407674 .2269011 0 1
tenencia 747 4565288 .4510015 0 1
teléfono 794 .3140856 .3848883 0 1
mujer 796 .3370483 .4726541 0 1
rural 796 5139486 .3828862 0 1
whitecollar 796 .2546137 .3614657 0 1
hogarextendido 796 .3104481 .3465664 0 1
residencia 536 .997002 .0442611 0 1
salud 796 .1318479 .2444362 0 1
microfinanzas 796 .3695855 .3454077 0 1
subsidio 696 .3301642 .