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,/4 :Z)iod.
/9 or o{m-me Uicla, :m/uc[, amor y por Ser un enle maraui//oda y /oiaalodo.

h/4 mis /9 ac[r'ed.
_/4/éerlfo /9 érez g)arc[a.

/9 or /Laéerme guiaa/o en mi in/ancia y parie a/e mi aa/oézdcencia, aungue diempre con

mano Jl/tl"d t{/t JQWLéVﬂét@ /(l:f éaéed /Dcll"d %ue AO% en 6[[“ vea parfe a/e mis suerios

l"éd/iZ(lJOd.

Carmen ol)o'/aez ofo'zano /%.e./a.ay‘ ~‘>

/9 or l‘oc/o /o gue me a[idl‘e, por tus Jedue/oé, por tu apoyo, por tu comprension, por tus
dacri/icioé, por aconde/arme en /oé momentos mds c[i/é’ci/ed, por /mcer foc!o /o /oo:jié/e
para PoJer' da/ir aJeﬂznte, por con/ia;ﬂ y creer Siempre en mi, por clarme /éw
/Lerramienlfad necesarias para /agrar gue /Log puea/a cu/minar una parle (Ze mis

edfua/iod pro/édionaéd.

/9 or Ser Z)d pi/ared a/e mi a/e:iam"o/%, (Ze mi Ser, a/e mi l/iala como pra%zdion[dfa y por
Aaéerme /LZC/LO un /wmér'e c[e éien, graciad.



./4 mis ﬂerm&mod.
oﬂ elicia /9 érez o[)é/aez.
/éoda pérez o[)o' ez.
_/4/éerlfo /9 érez o[) a’pez.
Wam‘/m /9 érez c[)o’/wz.
:baw'a[ /9 érez o[) o’pez.

_/4 for!od e//od gue me érina/aron su apoyo mara/ y economico cuana/o Z) necediie, y a/e

corazon a/edea gue mi l/ialu como /wa/édianidfa /ét sientan como suya.

% Odim'd Sénc/wz Sa'ncéez.

/9 or Ser éuena amiga y conde/'em, por estar en é)é momentos éuenoé y ma/od a mi
/mlo, por impuéarme a Ser mejor caa/a a/[a, por gue en e/ transcurso c/e estos cinco
aios estuvimos /Loméro a /Lomér'o en caa[a situacion éuena 0 ac[z/ema, porgue ?uiero
estar conlfigo foJa /éz l/iala, por gue eres com/arendil/a y una mu/er’ maraui/é)da, en
agrac[ecimienio por tu apoyo con L‘oc[a mt amor c[oy graciad a toalo e//é, ya gue Se /La

rea/izaa/o uno mdas a/e mis suenos y este paso a/e mi (/I:L[(l pro%zdiomz/ es para ti.

./4 Wi ./d/ma Water.

§/4 t mi amacla Un[uemia[aa[ gue me aéridfe ézd /ouerlfa:j cle tu corazon gue es e/
conocimiento mismo en /él clencia 0/2/ o/eéer der, para mi es un gran /LOI’LO" ser /aarlfe c!e
ti, tu gue me coéé/adl‘e con tu ed/a[ril‘u, tu gue /Loy me 0/a5 /u oloor-funic!ac! c/e caminar

como /9 ro%zdion[dl‘a para tener un me/or /ulfuro, c[e anlemano mi/ graciad por /Lacerme

tu /zé/'a.



,/4 mi &cue/a o[&l jacuﬁaa/ a/e &lfua/ioé Superiored ,/4rago’n.

Que c!m'um‘e e/ L‘iempo Gue estuve e:ifm!iuna[o /él carrera /m'élfe como mi 5eguna[o
AO?&U", gue a[[a a alia me érina[adfa en /ad au/ad daéia[um’a, gue ec/t/é'cadl‘e y viste mis
/ar'imerod pasos para ser un Pro%zéionidl‘a y por /ainfar mi corazon cJe _/4214/ Y Oro.

% é)é mieméroé a/e/ Juraalo.

Lic. Antonio Luna Caballero.

Lic. Alojandro Arturo Rangel Cansino.
Lic. Enviguo Garcia Callija.

Lic. Ruil Sinchez Pia.

Lic. Jorge Eduards Pacheco Vargas.

/9 or predfar su If[empo en e/ edfua/io y ané/[did a/e/ predenl‘e lfraéa/'o a/e jnuedfigacio’n.

,/4/ ./45240? c[e esle j'aéa (0 a/e jnuedlfi acton.
Y 7
o[)l:C. gm'i%ue garc[a Ca//e a.

/9 or /a aloor*facio’n c[e sus conocimienlos, por /a Predlfucio’n c!e su fiempo y por ser e/
guia para gue e/ preéenlfa lfraéu/o pua/[em //euar un éuen camino.

_/4 Z)é /Qro/édomd 0[9 /6{ C)ar'r'eru a/e :berec/w.

/9 or transmitirnos su Saéia/ur'[a a Ifoa/od /od Gue edfua/[amoé esta marat/i//oda carrera
a/e/ iberec/w, por foctlo su Ifiempo y por foa/a su puciencia.



\./4/ Waedlfro /Qea/ro COW"@G/OI" &/ainoda.

/9 or sus /9 u/élérad a[e a/ienlfo, por e/ impu/éo gue nos c!io para gue no Jecagémmod en
5eguir' aJeKznfe con z) gue nos propudiéramoé y por Ser una p[eza /una’amenfa/ para Z,l
rea/[zacio/n c[e/ predente fraéajo c[e jnuedlfigacio/n.

b/d/ Waedb’o ,/4nlfom'o % eyes Corlfe’d.

/9 or predfar su lfiempo para e/ ané/idid y e:slfua/io a/e/ /Jreéenlfe Ifraéa/o a/e inuedlfigacio’n,
por /a aloor'facio'n a/e sus conocimientos, por /aermiﬁrnod entrar a/ deminario que é/
encaéeza, por /aé recomena/acioneé /Lecéad para gue e/ predenlfe L‘raéa/’o /aualiem

conc/uir:je.

_/4 foclod Udlfec!ed mi/ g}raciad.

ui//er’mo /Q érez c[)o’ ez.
G p



,/4 :.Z)iod.

graciaé porgue c/eéz[e e/ momento gue me a/iéfe /a {/ic/a nunca /m:j aéam{onua/o mis
pasos, a![a a J[a me //euad Je /éz mano, me in/una[ed a/[enfo y me /euanfad cuamlo

frop lezo.

% mis /Q aolred.

Jodé oﬂ uLs Sdnc/wz % o/ad.

Quien diempre a/epoéilfo' Ju con/ianza en mi, érina/dnalome su apoyo en lfoaloé mis
/aroyeclfod, corrigiéna/ome cuana/o /Le comeﬁalo errores pero a/dna/ome sus me/'ored conée/oé

/aara no UO/U@I”/Oé a comefer.

/éilfa 5 dnc/zez g}onzdézz.

Quien /La 55(!0 mi me/'or amiga y conde/'er'a, apogdnc[ome en lfoc[a /o gue /Le %uem'(lo
rea/izar y con/iam!o en mi para /ﬁ)grarg), un inmenso agraa/ecim[enlfo porgue /wg se ve

cu/minarlo uno c[e nuestros mds granfled suenos.

graciaé /Oaa/reé /901"%(42 me érina/amn su apogo, COI’LJ@/Oé y en /OJ momenlfaé mds
CZL/%CL./QJ me a/enlfuron a 68?%[/’ cw/e/anfe, KH’L/LQ/QVLJO %ue diempre me /are/aarm-a Pdl’d

en/éwnlfarme a /él l/ia/a y graciad a sus Aacri/iciod, /Loy puea/o conc/uir una elfapa mds

c/e mi uicla ro ediona/
P



./4 mi tia ,/4}%1.

Qm'en c/eda/e gue era pequeia con/&o’ en mi Y :mé[a gue un a/[a /ogram’a /o /wy edfog a
punlfo a[e cu/minar. g)r’aciad Wamd, porgue no 4% me viste como tu doérina, me

prol‘egidlfe y érina/adlfe tus cu[c[cw[od como a una Aéjﬂ, dienclo ti para mi una uera[aa’era

mmlre .
_/4 mis ﬂermanod.

galuara/o Sdncéez \S)dnc/wz.
oﬂ uts Wanue/ Sdnc/wz Sdnc/wz.
M/i/iéer Sdnc/wz Sdnc/wz.

§/4 udfea[eé porgue /wm :Sic[o apoyo /unc[umenlfa/ en /od progecfoé 0/2 mi uia[a, graciud
por L‘oc[od sus conde/o:i y 5oére Ifoa/o por su gran e/'emp/é a/e redpondaéi/ia/aa/ y /uc/m, e/
cua/ /La dem/[a/o para no a/arme por Uencic[a en /tw melas /é;jaa/ad.

% GI,ti//ermo /9 érez ofo'/)ez.

/Q orque con tan 50’/0 Auéer cre[a/o en mi a/umnlfe foa/a /él Carrera, Aoy poa/emod ver
rea izac/od uno cle nuestros grancjea an/w/od. gr-aciaé por L‘oc[o /o gue me /Lad c/aa/o, por
tu in/inilfa paciencia y comprension, por /euanfarme cuanalo /Le ca[a/o, pero doére Ifoalo,

por /Laéerme e/egia[o para compurl‘ir /él uicla /'unlfozi.

/' i _/4;%0./



% /a Z//niuemi(/[aa/ %aciona/ ,/4ulfo’noma a/e Wéxico.

/9 or aérirme sus puertad y reciéirme como /am-fe c!e sus /Lé/'oa, graciaé a e//a gue me c/a

/a oportun[cJaJ cJe der una /aro/édiom'dfa y a/gbin J[a pocler* dem/irzz, en agraJecimienlfo
a L‘oa/o Z) que me ém’na[o’.

% mi &cue/a.
jacu/éaal a/e gdl‘ua/[od Su eriores %ra on.
P 7

Quien /La Aialo /a encargaa/a a/e mi /érmacio’n, aa/emdd a/e endeiiarme a crecer

/aro%zéiona/ y Aumanamenlfe ctlenfro y /uera a/e sus au/éw, dintiéna/ome orgu//oda a/e
/aerlfenecer a e//a.

_/4 /éé miemérod c[e/ Juracfo.

Lic. Antonio Luna Caballoro.

Lic. Alsjandro Arturo Rangel Cansino.
Lic. Enrigue Garcia Calluja.

Lic. Ruil Sinchez Pina.

Lic. Jorge Eduardo Pacheco Vargas.

graciaé /90!" e/fiempo /Jl"éétﬂJO /Jdl"d e/edlfual/io 6[2 eéfe fraéa/o.



./4 nuestro ,/4:1(;40# a/e jedid o[)ic. 5[’“"1:%146 garc[a Ca//e a.

Quien m{emcid ale apoyarnos con /él uporl‘acio’n c[e sus conocimientos, tuvo a éien
aleclicar su fiem/ao y érinc[ar’nod /a con/ianza necesaria, sin Z) cua/ no /Luéiera diclo

podié[é /a rea/izacio’n a/e eslte lfraéajo.

_/4 /05 /Qm%ksored a/e /d Carrera a/e :Zberec/w.

Quiened (/l/[a a a/[a, con enlereza, a/ea/icaron su lfiempo para transmitirnos sus

conocimientod, anée/ana/o gue como a/umnod y pro/édioniél‘aé, pongamos diempre en

a/é‘o e/ nomére a/e nuestra ?//niuemiia/aa/.

~/4/ Wtwéfﬂo /Qeclro COW"Q{!OI" &/ainoda.

Quien con Sus ensefianzas y conde/oé [mpuéo’ /a rea/[zacio’n a/e este fraéa/o,

aémlfdna/onod a ferm[nar% y no %uec[arnod en e/ camino.

./4/ Waedfm ,/4nlfom'o % eyes Corl‘éd.

Quien a/ aém'rnoé /aé /Juerfad a[e/ \Sjeminario 0/2 :berec/w jnl‘ernaciona[i nos érirw/o’

su con/ianza y apoyo, aa/emdd a/e em'i?uecer esle Ifraéa/o con sus conocimientos y

conse /'05 .

_/4 j7oa/oa z//dfea/ed

graciaé.
Odim'd Sdnc/zez \S)dnc/lez.
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INTRODUCCION

En la medida en que aumenta el volumen y la complejidad de las operaciones
comerciales internacionales también crecen las posibilidades de malos
entendidos y litigios costosos, cuando los contratos de compraventa no se
redactan adecuadamente. Los llamados INTERNATIONAL COMMERCIAL
TERMS “INCOTERMS”, Términos Comerciales Internacionales creados por la
Céamara de Comercio Internacional en 1936, facilitan la gestion del comercio
internacional. En el presente trabajo de investigacion se expondra su objeto, el
cual es establecer un conjunto de reglas internacionales, para la interpretacion
de los términos mas utilizados en el comercio internacional. Asimismo Los
INCOTERMS indican al comprador lo que se "incluye” en el precio de compra,
ya que los costos de transporte, los riesgos, las obligaciones referentes al
seguro y las formalidades aduaneras se reparten entre la empresa compradora
y la vendedora. Mediante su uso, los exportadores fijan los precios de manera
gue, tanto los gastos como los riesgos del transporte internacional, se repartan
con claridad entre el vendedor y el comprador. También cubren las
responsabilidades relativas al seguro (en los términos CIF - costo, seguro y flete
al puerto de destino convenido y CIP - transporte y seguro pagado hasta el
lugar de destino convenido) y a las formalidades aduaneras; al mismo tiempo
establecen obligaciones entre el vendedor y el comprador en un contrato de

compraventa.

Existen trece INCOTERMS gque pueden representarse como una escalera en la
que en cada peldafio aumenta la responsabilidad, desde el establecimiento del
vendedor hasta el establecimiento del comprador. Asi, el que representa la
responsabilidad minima para la empresa vendedora, es el EXW, en fabrica, Ex

Works, que generalmente se utiliza cuando la entrega se realiza en la fabrica o



almacén del vendedor. En el otro extremo, encontramos el DDP, entregada
derechos pagados (Delivered Duty Paid), que representa la responsabilidad
maxima para el vendedor, con entrega en el establecimiento del comprador.
Como se demostrara a lo largo del presente trabajo, cada una de estas “claves”
esenciales para llevar a cabo el comercio internacional, describen las
responsabilidades del comprador y el vendedor. La definicion completa y oficial
de cada término comercial y las responsabilidades de ambas partes se
encuentra comprendida en la Publicacion 560 de la Camara de Comercio
Internacional. Los términos en la nueva version INCOTERMS 2000 son los

siguientes:

= EXW: En fébrica (....lugar convenido).

» FCA: Franco transportista (...lugar convenido).

» FAS: Franco al costado del buque (...puerto de carga convenido).

= FOB: Franco a bordo (...puerto de carga convenido).

» CFR: Costo y flete (...puerto de destino convenido).

» CIF: Costo, seguro y flete (...puerto de destino convenido).

= CPT: Transporte pagado hasta (...lugar de destino convenido).

= CIP: Transporte y seguro pagado hasta (...lugar de destino convenido).

= DAF: Entregada en frontera (...puerto de destino convenido).

= DES: Entregada sobre buque (...puerto de destino convenido).

= DEQ: Entregada en muelle derechos pagados (...puerto de destino
convenido).

= DDU: Entregada derechos no pagados (...lugar de destino convenido).

= DDP: Entregada derechos pagados (...lugar de destino convenido).

Ademas, se tratara de simplificar, para su mayor comprension en una especie

de gréficos que permitan especificar con sencillez:

= El lugar en el que el riesgo de pérdida se transmite de vendedor a

comprador;



= Quién asume las formalidades aduaneras y quién paga los derechos de
aduana; vy,
= En condiciones CIF y CIP, la obligacion del vendedor de proveer la

cobertura del seguro.

Se haran notar otros detalles que deben tratarse de forma explicita en el
contrato y no esperar que los INCOTERMS suplan las imprecisiones del mismo.
En muchos casos, es aconsejable que el contrato incluya instrucciones
precisas referentes al método y lugar exacto de entrega, gastos de carga y
descarga, amplitud del seguro y tipo de transporte. Ademas, los INCOTERMS
sélo describen las obligaciones de las partes, pero no indican cuando debe o no
hacerse algo porque es prudente o aconsejable. Cabe destacar, que si se
desea hacer uso de estos términos se debera especificar el sometimiento a los
mismos en el contrato de compraventa que se celebre, indicando
“INCOTERMS 2000” y hacer referencia de forma explicita.

Con frecuencia la naturaleza juridica de los INCOTERMS se interpreta
incorrectamente. Los INCOTERMS pertenecen a la contratacion y no a la
legislacion. Se aplican al contrato cuando puede demostrarse que ésta era la
intencion de las partes contratantes. Si no se incluyen en el contrato de
compraventa, es posible que no puedan invocarse si surge un conflicto; en su
lugar, se aplicarda, posiblemente, la legislacion del pais; sin embargo, existen
excepciones a esta norma. Si la costumbre mercantil, las condiciones generales
de compraventa, los usos comerciales o las operaciones precedentes
demuestran que se querian emplear los INCOTERMS, éstos se aplican incluso
en ausencia de mencion explicita en el contrato. En algunos ordenamientos
juridicos, los usos y costumbres gozan de un gran peso especifico y quiza se
considere que los INCOTERMS constituyen una practica mercantil habitual. En
estos paises, los tribunales civiles o los &rbitros pueden acogerse a la
regulacién del INCOTERM para resolver la desavenencia que pueda existir

entre las partes, aunque no se haya incluido en el contrato.



Por ser fundamentales para la economia en materia de comercio exterior del
pais las empresas deben conocer los INCOTERMS con detalle para estar
preparados ante los imprevistos que pueden surgir, relativos a la transmision
del riesgo, carga y descarga, despacho de aduanas y seguro. Por ejemplo, una
de las dudas mas comunes en la compraventa internacional consiste en saber
quién es el responsable de cargar (o descargar) la mercancia. El conocimiento
de los INCOTERMS permite resolver esta cuestion. Uno de los aspectos clave
no tratado por los INCOTERMS es el de la transmisién de la propiedad o titulo
de propiedad. De hecho, no existe ninguna iniciativa de armonizacion juridica
internacional referente a este asunto y la Convencioén de Viena de 1980 -relativa
al contrato de compraventa internacional de mercancias- tampoco lo resuelve,
es de ahi que surge la necesidad de una reglamentacion especifica por parte de
la legislacion mexicana, asi podran evitarse las incertidumbres derivadas de las
distintas interpretaciones, de tales términos en diferentes paises o0, por lo

menos, podran reducirse en gran medida.



CAPITULO |
COSTUMBRES COMERCIALES INTERNACIONALES.

En el presente capitulo se abordaran las costumbres o usos del comercio. Es
claro que la formacion de la regla consuetudinaria en la sociedad internacional
esta en relacién directa con los rasgos basicos de esta sociedad. Si la hemos
caracterizado como una integrada por sujetos independientes e insolidarios,
aunque forzados a una convivencia, la costumbre en sus peculiaridades y
origen, refleja bien esos caracteres. La regla consuetudinaria surge del
consentimiento de los sujetos directamente obligados por ella. Es decir, para
sus redactores, la costumbre no era fuente, esto es, agente creador de la regla,
sino mas bien expresion del necesario consentimiento, sin embargo existe un
debate en el terreno académico sobre las diferencias entre costumbre y uso. A
continuaciéon expondremos las opiniones de dos autores, posteriormente

abordaremos las apariciones de los términos en la legislacion federal.

1.1. Usos o Costumbres.

Gongora Pimentel afirma: "Un gran sector de la doctrina se inclina por dar
distinto significado a las locuciones “costumbre comercial” y “usos comerciales”
y 100 argumentos de diferenciacion que expresan son tan ambiguos, que
dificilmente se puede advertir su similitud, a mas que dichos argumentos no se
compadecen unos con otros. A mayor abundamiento, la ley utiliza dichos
vocablos como sinénimos, por lo que nosotros nos inclinamos a darles una
connotacion equivalente, pues se hace mas asequible su estudio".* Por su parte
De Pina Vara hace una reflexion en torno a la definicibn de costumbres

mercantiles y menciona que: "...nuestra legislacion mercantil hace referencia

! Diccionario de Derecho Mercantil, Porraa, México, 2001, p. 160




frecuente a la aplicacién de normas consuetudinarias"?.

A continuacion se sefialan diversos ejemplos en los que la ley mexicana utiliza
los términos usos y costumbres.

e Asi el Cddigo de Comercio vigente establece esa aplicacion en su

Articulo 280, que se refiere a la costumbre y los articulos 304 y 333

referentes a los usos.
Articulo 280.- El comisionista debe desempefiar por si los encargos que
recibe, y no puede delegarlos sin estar autorizado para ello.
Bajo su responsabilidad podra emplear, en el desempefio de su comision,
dependientes en operaciones subalternas, que, segun costumbre, se confien
a éstos.
Articulo 304.- Salvo pacto en contrario, todo comisionista tiene derecho a
ser remunerado por su trabajo. En caso de no existir estipulacién previa, el
monto de la remuneracion se regulara por el uso de la plaza donde se realice
la comision.
Articulo 333.- Salvo pacto en contrario, el depositario tiene derecho a exigir
retribucién por el depdsito, la cual se arreglara a los términos del contrato, y

en su defecto, a los usos de la plaza en que se constituy6 el deposito.

e Por su parte la Ley de Navegaciéon y Comercio Maritimo en el Articulo 6
establece la aplicacion de los wusos y costumbres maritimas
internacionales en caso de supletoriedad de la ley, ademas en el articulo
135 se toma en cuenta a los usos y costumbres internacionales en
materia de entrega de mercancias. En el articulo 212 hace referencia a
los usos y costumbres con respecto de las mercancias que quedan

cubiertas contra cualquier averia en particular.

Articulo 6.- A falta de disposicién expresa de esta Ley, sus reglamentos y
de los Tratados Internacionales se aplicaran de acuerdo a la materia
supletoriamente:

(...) X. Los usos y las costumbres maritimas internacionales.

2 Diccionario de Derecho Vigésima edicién, Porraa, México, 2000, p. 201




Articulo 135.- (...) Se considerara que las mercancias son entregadas
cuando estén en poder del destinatario o a su disposicién, de acuerdo con el
contrato, esta Ley o0 los usos y costumbres maritimos internacionales...

Articulo 212.- Cuando se contrate en el seguro de mercancias en transito la
cobertura denominada "todo riesgo" en los usos y costumbres
internacionales, se entendera que dichas mercancias quedan cubiertas
contra cualquier averia particular que por causas fortuitas y externas

inherentes al transporte, sufran las mismas.

e La Ley General de Titulos y Operaciones de Créditos (LGTOC),
establece en su articulo 2° fraccién Il que los actos y operaciones que
regula se rigen, a falta de disposicién expresa de ley especial o general
mercantil, por los usos bancarios y mercantiles. También se refiere a los

usos en su articulo 308 en el area de liquidacién de saldo.

Articulo 20.- Los actos y las operaciones a que se refiere el articulo anterior,

se rigen:

()

[Il.- Por los usos bancarios y mercantiles y, en defecto de éstos...

Articulo 308.- La clausura de la cuenta para la liquidacién del saldo se opera
cada seis meses, salvo pacto o uso en contrario. El crédito por el saldo, es
un crédito liquido y exigible a la vista o en los términos del contrato
correspondiente. Si el saldo es llevado a cuenta nueva, causa interés al tipo

convenido para las otras remesas, y en caso contrario, al tipo legal.

e La Ley del Mercado de Valores en su articulo 5 dispone que seran
supletorias de las disposiciones de la misma los usos bursatiles y

mercantiles.

e La Ley de Instituciones de Crédito en su Articulo 6° fraccion Il se refiere a
los usos y practicas bancarias y mercantiles en el caso de supletoriedad

alaley.

Articulo 60.- En lo no previsto por la presente Ley y por la Ley Organica del
Banco de México, a las instituciones de banca multiple se les aplicaran en el

orden siguiente:

(...)NI. Los usos y préacticas bancarios y mercantiles, y...



e La Ley para Regular las Agrupaciones Financieras en su Articulo 4°

fraccion Il habla de usos y practicas mercantiles, y;

Articulo 40.- En lo no previsto por la presente Ley, se aplicaran

supletoriamente, en el orden siguiente:

(.)

Il.- Los usos y practicas mercantiles, y...

e La ley de Concursos Mercantiles en el Articulo 8 fraccion Ill expresa que

son de aplicacién supletoria los usos mercantiles especiales y generales
Articulo 80.- Son de aplicacién supletoria a este ordenamiento, en el orden
siguiente:

(..)

lll. Los usos mercantiles especiales y generales...

Como se puede observar, nuestra legislacion emplea indistintamente los
términos practicas, costumbres y usos mercantiles. Ademas cabe sefialar que la
doctrina distingue entre usos normativos y usos contractuales o interpretativos.
Los primeros tienen una validez general independiente de la voluntad de las
partes contratantes. Los usos contractuales o interpretativos simplemente
concretan o aclaran una declaracion de voluntad determinada. Luego entonces
el término costumbre tiene el mismo significado que la expresion “usos
normativos”. En general, puede decirse que nuestra legislacion mercantil al
referirse indistintamente a usos y costumbres considera a éstos términos como

equivalentes.

1.2. Concepto.

A manera introductoria diremos que las mismas caracteristicas de esta
sociedad hacen que la costumbre, sea fuente autbnoma, sin sujecion a las
fuentes escritas. Para De Pina Vara la costumbre es una "forma espontanea de
creacion de normas de conducta. Regulacion de la conducta surgida
espontaneamente de un grupo social y de observancia voluntaria para quienes

lo constituyen, sin que ante su infraccidon exista la posibilidad de la imposicion



forzosa por la autoridad salvo que se encuentre incorporada al sistema juridico
nacional. La costumbre, en Roma, para adquirir fuerza y eficacia precisaba ser
elevada a la categoria de ley. La costumbre ha tenido muy distinta importancia

segun los pueblos y las épocas.”™

Para Jesus Orozco Henriquez por costumbre se entiende “el procedimiento
consuetudinario de creacion del derecho; sin embargo, es frecuente que con el
término costumbre se aluda no sélo al procedimiento consuetudinario sino al
resultado de dicho procedimiento, esto es, a la norma juridica asi creada. Para
evitar equivocos, seria conveniente que al hecho productor de derecho se le
llame procedimiento consuetudinario y a la norma juridica resultante se le

denomine norma consuetudinaria.”

José Naufel, autor brasilefio, define a la costumbre como: "Juridicamente, es el
derecho no escrito el que se basa en la practica observada por tiempo
inmemorial en determinadas relaciones, el uso consagrado por todos, la

practica aceptada unanimemente. Los romanos la definian como: Mores sunt

taciius consensus populi Janga consultudine inveterata."

Para Leonel Pereznieto: "...es la actividad reiterada y constante de un grupo

social en cierta area especifica de su vida."®

Francois Gény define a la costumbre como "...un uso existente en un grupo

social, que expresa un sentimiento juridico de los individuos que componen
II7

dicho grupo.

3 DE PINA VARA, Rafael, Diccionario de Derecho, Trigésimo tercera edicién, Porrda, México, 2004, p 110
4 OROZCO HENRiQUEZ Jesus, Nuevo Diccionario Juridico Mexicano, Serie E: varios, numero 93,
Instituto de Investigaciones juridicas. Porrda. México, 2000, p. 915

® NAUFEL, José. Novo Diccionario Juridico Brasileiro, Volume Il Comodidade-Ex Vi Legis, Cuarta edicién,
Jose Kontino, Rio de Janeiro, Brasil, 1995, p. 130

® PEREZNIETO, Leonel, Derecho Internacional Privado “Parte General”, Séptima edicion, Oxford
University Press, Mexico, 2000, p. 22

" Citado por GARCIA MAYNEZ, Eduardo, Introduccién al Estudio del Derecho, Porrtia, México, 2002, p. 61




Vazquez del Mercado al referirse a la costumbre explica que "...como fuente
paralela a la ley sélo puede hablarse en cuanto de la observancia efectiva de
los coasociados pueda inducirse una regla que sea una expresion directa de la
voluntad colectiva y por lo tanto obligatoria por si misma. La costumbre tiene
fuerza para crear las normas Juridicas. Es una regla que tiene la misma fuerza
de una ley, su fuerza es imperativa, alli en donde se le reconoce y no puede
derogarse sino en condiciones iguales a la que se dio, esto es, por la
inobservancia efectiva de los coasociados.” ® También el autor plantea que, en
México la costumbre no se considera fuente de derecho, sino que las
sentencias deben fundarse en la ley y menciona un ejemplo al citar el articulo
14 constitucional.

Para Saul Argeri la costumbre son "...actos licitos practicados de manera

uniforme, en forma publica, repetidos por diversas personas durante un lapso

considerable, y con convencimiento generalizado de que su cumplimiento es

obligatorio." °

Eugen Ebhrlich lo concibe como: "La costumbre del pasado se convierte en la

norma del futuro." *°

Ruggerio ha sefialado que “La costumbre es la observancia constante y

uniforme de un cierto comportamiento por los miembros de una comunidad

social con la conviccién de que responde a una necesidad juridica.” *

Jorge Oviedo Alban concibe a la costumbre como una “conducta general y

obligatoria para una comunidad conformada por hechos publicos uniformes y

reiterados en un lugar determinado.” *2

8 VAZQUEZ DEL MERCADO, Oscar, Contratos Mercantiles, Primera edicién, Porrtia, México, 2000, p. 46
® ARGERI, Saul A, Diccionario de Derecho Comercial y de la Empresa, Astrea. Buenos Aires Argentina,
2000, p. 148

19 citado por GARCIA MAYNEZ, Eduardo, op. cit. p. 62

1 Citado por ARGERI,Satil A, op. cit. p. 389

2 OVIEDO ALBAN, Jorge. [En linea].
http://www.homestad.com/ksi07019615056661415/derechocomercial/files/Doctrina/oviedo01.pdf 04 abril 2007. 23:15




Para Barbero "La costumbre es una forma de produccién de normas juridicas
gue consiste en la repeticién general constante y uniforme de un determinado

comportamiento en determinadas circunstancias."*?

Du Pasquier define a la costumbre como "...un uso implantado en una

colectividad y considerado por ésta como juridicamente obligatorio; es el

derecho nacido consuetudinariamente, el ius moribus constitutum.”*

Después de observar las opiniones de los diferentes autores podemos concluir
que la mayoria coincide en que son actos repetidos con una observancia
voluntaria, efectiva, uniforme y generalizada, por un lapso en un determinado
lugar, y lo mas importante es que las partes tienen el sentido de obligacion de
estar sujetos a ellos. Es claro, que en sistema juridico internacional no se
impone la regla escrita a la no escrita; coincide, la norma interna
consuetudinaria con la internacional, en el caracter relativamente pacifico en su
proceso de formacion. Por supuesto se da que la regla consuetudinaria
internacional no deja de ser, al igual que la interna, expresion de un
compromiso entre intereses contrarios, pero en una y otra la articulacion de los
consensos y disensos, de los que surgen las reglas consuetudinarias, se realiza
de modo menos perceptible, mas discreto a como se opera la confrontacion de
es0s mismos intereses en la elaboracién de la regla convencional o de la norma
legal. Su caracter flexible y evolutivo la hace especialmente apta para
acomodarse a las mutaciones estructurales que la sociedad internacional
realiza. La norma consuetudinaria en este sistema tiene sobre la regla escrita

un valor que perdié en el Derecho interno.

El conjunto de las normas consuetudinarias constituyen el substrato mas
profundo de la normatividad internacional: Las normas que regulan el proceso
de creacion normativa en el sistema juridico internacional son en buena parte

reglas consuetudinarias. El trato privilegiado que en la incorporacién a su

'3 Citado por ARGERI, Sal A. Op. Cit. P. 389
!4 Citado por GARCIA MAYNEZ, Eduardo, op. cit. p. 61



sistema juridico confieren determinados Derechos estatales a normas
internacionales, como a normas consuetudinarias, con exclusién de las reglas

convencionales.

1.3. Elementos de la Costumbre.

La norma consuetudinaria se establece a través de una cadena de actos de
determinada condicién que reciben el nombre de precedentes. Un acto sélo es
precedente en el sentido propio cuando contenga en si dos elementos, uno
objetivo que represente la existencia de una larga practica como origen de la
costumbre y uno subjetivo, reconocido como la conviccién del que se somete
voluntariamente a ella, de que se estd ajustando su conducta a una norma

obligatoria:*®

Para que se dé la serie de actos susceptibles de constituir la costumbre es

preciso:

A) Que en ellos exista uniformidad al no poderse, de actos semejantes,
deducir la realidad de una practica cierta y capaz de servir de
fundamento a la norma juridica.

B) Que la repeticién de actos sea constante y no interrumpida porque solo
de una serie de esta naturaleza puede deducirse la existencia de una
norma de conducta, mientras que toda otra practica que no revista tal
caracter no podria por su condicién transitoria ser base de una regla de
derecho.

C) Que la practica constante y uniforme sea general no ya en el sentido de
un uso extendido por todo el territorio del Estado o a toda una region
(muchas costumbres son locales), sino en el de que dentro del ambito
mAas 0 menos amplio en que impere la norma consuetudinaria tales actos

sean realizados por la generalidad y no por algunos miembros solamente

> GONGORA Pimentel, Diccionario de Derecho Mercantil. Porra, UNAM, México, 2001. p. 160




(ya sea esta generalidad absoluta si se trata de costumbre que rija para
toda la comunidad o ya generalidades de una clase determinada, si se

trata de costumbre particular a aquélla).

Algunos autores convergen en que la necesidad de la concurrencia de los
elementos de hecho y psicologico para la existencia de la costumbre no son
necesarios, el Unico requisito para que la costumbre se manifieste es la simple

reiteracién del comportamiento en que consiste.®

Gongora Pimentel afirma que “...los elementos inveterata consuetudo et opinio
iuris seu necessitatis son primordiales para que la costumbre sea considerada
como fuente de derecho, y en derecho mercantil es fuente autbnoma, ya que no
necesita del reconocimiento del legislador para que su aplicacion sea
obligatoria.”*” Aunque, si bien es verdad que el articulo 10 del Cédigo Civil
establece que contra la observancia de la Ley no se puede alegar desuso,
costumbre o practica en contrario, también, lo es que, interpretado dicho
articulo o contrario sensu, se infiere que cuando la costumbre no contraviene la
ley, su observancia es obligatoria, independientemente de que exista 0 no
disposiciéon legal que lo autorice. Y aun sin esa interpretaciébn, en materia
mercantil si existen normas legales que en forma expresa autorizan la
aplicacion de la costumbre o usos mercantiles como fuente supletoria.
“Principalmente se distinguen tres clases de costumbre:
A) La que se ajusta a lo preceptuado por la Ley (Consuetudo Secundum
Legem)
B) La que a pesar de no tener reconocimiento expreso en el ordenamiento
legal, no esta prohibida (Consuetudo Praeter Legem); y

C) La que es contraria a la Ley (Consuetudo Contra Legem)”*®

% vid. DE PINA VARA, Rafael, Diccionario de Derecho, Trigésimo tercera edicion, PorrGa, México, 2004,
. 200

br GONGORA Pimentel. Op. Cit. P. 160

18 oviedo Alban, Jorge. op. cit. [En linea]

http://www.homestad.com/ksi07019615056661415/derechocomercial/files/Doctrina/oviedo01.pdf 04 abril

2007. 23:15
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1.4. Costumbre en el Derecho Internacional.
Para De Pina “...es aquella que extiende su eficacia a un conjunto mas o menos
amplio de naciones y que se considera como parte del derecho internacional

por el mutuo consenso de éstas.”®

Jan Edmund Osmaficzyk define a la Costumbre Internacional como: término
internacional, segun al articulo 38 del “Estatuto de la Corte Internacional de
Justicia, debe entenderse por el Derecho Internacional como prueba de una

practica generalmente aceptada como derecho".?

Sepulveda cita que "..los glosadores habian sefalado con acierto los
elementos esenciales de la costumbre creadora de normas juridicas -diferente
del uso- al reiterar la doctrina romanica "inveterata consuetudo et opinio juris
seu necessitatis".?* Esto es, la repeticion continua y a través del tiempo de
actos en un mismo sentido, y la conviccion de que cuando se esta realizando
esa costumbre, se esta cumpliendo al mismo tiempo con una regla de Derecho,
0 que esa costumbre es obligatoria. Es decir, si s6lo se practica en uso
tradicional, sin pretender que tenga valor de norma legal, ello no es bastante

para el nacimiento de la norma.

Madrifian considera que “...la costumbre internacional tiene por fundamento la
conducta cumplida por comerciantes de diversos paises en los negocios que

celebren entre si.”??

Para el brasilefio José Nadufel la costumbre es en materia de Derecho
Internacional, “...la practica generalmente aceptada, con impresiones de

derecho no escrito, por los diversos estados, nacido de la repeticién de actos

9 DE PINA VARA, Rafael. Op. Cit. p 190

2 osmaANCZYK EDMUND, Jan, Enciclopedia Mundial de Relaciones Internacionales y Naciones Unidas,
Fondo de Cultura Econémica, México, 2000, p. 1202

21 SEPULVEDA, Cesar, Derecho Internacional Publico, Vigésimo Tercera edicion, Porria, México, 2002, p.
89

22 v/id. Oviedo Alban, Jorge. [En linea].
http://www.homestad.com/ksi07019615056661415/derechocomercial/files/Doctrina/oviedo01.pdf 04 abril
2007. 23:15
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semejantes y de la reciprocidad.”??

Para Manuel J. Sierra la costumbre es la fuente original de todo Derecho. Para
que una costumbre alcance el caracter de regla juridica, no es bastante su
repeticion, sino que es necesario que sea practicada por numerosos Estados
como una norma obligatoria, en relacion con el mismo caso, conscientes de que
su actitud esta de acuerdo con el Derecho Internacional; por esta caracteristica
la costumbre a veces difiere a la doctrina; la costumbre internacional como
prueba de una practica general aceptada como derecho, dice el articulo 38 del

estatuto de la Corte Internacional de Justicia y no debe confundirse con uso.?*

La Convencién de Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias, reconoce a los usos en su articulo 9 que a la letra
establece " 1° Las partes quedaran obligadas por cualquier uso en que hayan
convenido y por cualquier practica que hayan establecido entre ellas. 2° Salvo
pacto en contrario, se considerara que las partes han hecho tacitamente
aplicable al contrato o a su formacién un uso del que tenian o debian haber
tenido conocimiento y que, en el comercio internacional, sea ampliamente
conocido y regularmente observado por las partes en contratos del mismo tipo

en el trafico mercantil de que se trate".*

Jaime Arrubla Paucar sefiala que “La costumbre internacional acufiada para la
practica mercantil generalizada en todo el mundo, es recogida en usos
generales que certifica la Camara de Comercio Internacional, con sede en
Paris. La costumbre internacional debe reunir los mismos requisitos que se

exigen por la costumbre nacional”.?®

23 NAUFEL, José. Op. Cit. P. 131

24 SIERRA, Manuel J, Derecho Internacional Publico, Cuarta edicién, Porria, México,1988, p. 28

% Citado por Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional, [En linea].
http://www.uncitral.org/sp-index.htm 05 abril 2007. 10:32

% ARRUBIA PAUCAR, Jaime Alberto, Contratos Mercantiles, “Contratos Atipicos”, Tomo II, Tercera
edicion, Biblioteca Juridica. Medellin Colombia, 2000, p. 43
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Para concluir adoptaremos la definicion redactada por la Corte Internacional de
Justicia al definirla como prueba de una practica generalmente aceptada como
Derecho. Asi de esta definicibn podemos derivar los elementos constitutivos de

la costumbre.

El primer elemento es una practica de los Estados, un modo de comportarse, la

actuacion en un determinado sentido.

El concepto de practica contiene la idea de constancia de repeticion. Este
elemento de hecho es lo que se llamoé el precedente. Aunque no es suficiente
que los Estados en una ocasion determinada hayan observado una
determinada conducta se requiere también que esta conducta tenga cierta
estabilidad, que se manifiesta por la repeticion de los actos que de otra forma

careceria de valor.

Los precedentes pueden encontrarse no sélo en el campo internacional
(jurisprudencia internacional, actuacion de los diplomaticos, actividades de las
organizaciones internacionales, etc) sino también en los mismos actos estatales
internos, pues determinada conducta de los 6rganos del Estado puede expresar
en ciertos casos su voluntad de actuar conforme a una costumbre

internacional.

Elemento material o de repeticion (Inveterata consuetudo): La primera condicion
de los actos, en su aspecto material, es que sean imputables a un Estado.
Recientemente se plantea también el problema de si la referencia genérica a la
practica internacional no debera incluir a los actos de las organizaciones
internacionales. No parece que haya objecidn de principio para que las
organizaciones internacionales, en su actividad externa puedan contribuir, junto
a los Estados, con su préactica en la formacion de reglas consuetudinarias en

aquellas materias. En todo caso, la jurisprudencia internacional en la valoracion
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de los precedentes se viene refiriendo casi de modo exclusivo a los actos que
son imputables a los Estados. Relevantes a efectos de constitucion de
costumbre son no sélo aquellos que tengan relacion con la ordenacion y
ejercicio de su poder exterior, como son la conclusion de tratados, los de
reconocimiento de nuevos sujetos etc. También interesan aquellos que van
encaminados a producir efectos internos: actos de caracter legislativo, de
administracion ordinaria, incluso actos judiciales, siempre que tengan relacion
con situaciones internacionales. Los Estados los ponen en el ambito de su
competencia interna, y es alli donde estan llamados a producir sus efectos mas
directos e inmediatos, y parte de estos efectos saltan al plano internacional. Tal
es el caso de la fijjacion en las lineas de base para el trazado del mar
jurisdiccional o zona econdmica exclusiva o el de fijacién de la competencia en
los propios organos judiciales etc. Es esta categoria de actos, la que ha dado
lugar a pronunciamientos de instancias judiciales internacionales que interesan
hoy en el estudio doctrinal de la costumbre. Nos referiremos a algunos
supuestos. El caracter del acto, positivo (accion) o negativo (omisiébn o
abstencion), no tiene por si mismo relevancia. También del silencio puede
emanar un valor juridico, y las Leyes Penales modernas definen a la conducta
relevante a efectos penales como actos u omisiones. Su valor e importancia en

la fijacion de precedentes depende de las circunstancias de unos y otros.

El elemento espiritual (Opinio luris Seu Necessitatis). De ordinario los hombres
al hacer o al omitir algo en determinadas circunstancias manifiestan con ello
una determinada voluntad. Ha sido frecuente en construcciones doctrinales
presentar a la opinio iuris como la conviccién por parte de los Estados que
actian para cumplir con ello un deber juridico. Con razén se ha hecho observar
la incongruencia de esta explicacion. Si la opinio iuris seu necessitatis (nocion
de Justicia) es necesaria para crear la norma juridica consuetudinaria, que es
resultado de ese actuar, dificilmente se puede afirmar que los Estados actian
bajo esa conviccion. Los Estados tienen la facultad de crear colectivamente

normas consuetudinarias que después les obligan juridicamente. ¢De donde le
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viene a los Estados esta facultad? La explicacion de que les ha sido concedida
por el Derecho Internacional consuetudinario lleva al absurdo, porque entonces
se entra en el circulo vicioso de afirmar que los Estados tienen la facultad
atribuida por el Derecho consuetudinario de crear Derecho consuetudinario. Los
actos por los que los Estados crean norma consuetudinaria internacional no
pueden tener otra motivacion que la conviccién de que tales comportamientos
estan necesariamente exigidos por la adecuada ordenacion de intereses. Es la
apreciacion que ellos hacen de esa necesidad existencial, y no simplemente de
la conveniencia de tal practica, la que da categoria juridica positiva al uso
arraigado nacido de tal convencimiento. El acto positivo, expresa ya una
intencionalidad en el agente que lo pone y los demas sujetos de esa comunidad
orientan su comportamiento en funcion de la carga intencional que el acto
positivo, por serlo, expresa. Dicha intencionalidad es mucho menos manifiesta
en las omisiones. Las motivaciones por las que un sujeto de Derecho deja de
actuar pueden ser varias y, la opinio iuris necesita que haya una conviccion de
gue es una practica necesaria. Si un extranjero, rompiendo el deber de
neutralidad que su condicién le impone, interviene activamente en la politica
interna del pais de acogida, puede ser objeto de una medida gubernativa de
expulsion; el Derecho Internacional la autoriza. Pero las autoridades de ese
pais pueden abstenerse de hacerlo. Seria dificil probar que si no lo hacen es
porque tienen la conviccion de que no deben hacerlo. Para la existencia de la

opinio iuris no basta probar el hecho, es preciso probar la motivacion.
1.5. Caracteristicas de la Costumbre Internacional.
La costumbre internacional contiene dos caracteristicas fundamentales:
A) Generalidad.- la actuacion de algunos Estados no es suficiente para
crear una costumbre; es necesario que la mayoria de ellos participe

en su formacion, de manera expresa 0 tacita al aceptarla sin adoptar

una posicion contraria. Claro que, al lado de lo que podria llamarse



15

costumbre general, pueden existir costumbres particulares o
regionales; en este sentido. Alejando Alvarez jurista chileno defendio
la existencia de costumbres particulares del continente americano y la
Corte Internacional de Justicia ha dado validez a tal practica, incluso
cuando se reduce a dos Estados. Para las relaciones entre ambos,
segun puede verse en su sentencia sobre el "Asunto del derecho de
paso sobre el territorio indio". El 12 de abril de 1960: "La Corte no ve
razon para que una practica prolongada y continua entre dos
Estados, practica aceptada por ellos para regir sus relaciones, no
sirva de base de derecho y obligaciones reciprocas entre estos dos
Estados, al encontrarse en presencia de una practica claramente
establecida entre dos Estados y aceptada por las partes para regir
sus relaciones, la Corte debe atribuir un efecto decisivo a esta
practica con el fin de determinar sus derechos y obligaciones. Tal
practica particular debe prevalecer sobre reglas generales

eventuales.”?’

B) Flexibilidad.: La costumbre internacional se  diferencia
fundamentalmente del Derecho convencional en una caracteristica
gue constituye al mismo tiempo su mayor virtud: por no ser una
fuente escrita, carece de rigidez; y puede evolucionar con la realidad,
adaptandose a las nuevas situaciones. De ese modo, una costumbre
gue no responda ya a las situaciones actuales puede ir cayendo en
desuso hasta desaparecer, y otra puede irse formando para
sustituirla. La otra cara de la flexibilidad es la falta de precisién y es
muchas veces dificil determinar cuando una costumbre esté en plena
vigencia o cuando esa vigencia plena es discutible, ya sea porque la
norma consuetudinaria ha caido o esta cayendo en desuso, ya

porque al estar en formacion no se ha consolidado debidamente.

2" Hague Academy of International Law, La Haya, Recueil des Cours, p.39 y 44 ; Traducido por

Universidad Complutense Madrid [En Linea]
http://www.ucm.es/BUCM/ 05 abril 2007. 12 :02
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Para evitar esta imprecision, a través de la conclusion de tratados o
convenciones multilaterales se procede a la codificacion del Derecho
Internacional, al transformar a la costumbre en derecho escrito. Con
todo, igual que en el derecho interno la Ley no ha eliminado
totalmente la costumbre, tampoco es de prever que en el Derecho
Internacional los tratados eliminan a la costumbre, que sostiene la
funcion esencial de facilitar la adaptacion del derecho a las realidades
cambiantes, antes de que la pesada maquinaria de conclusion de

tratados multilaterales se ponga en marcha.?®

1.6. Clasificacion de la Costumbre como Fuente de Derecho Internacional.

Carece de sentido en el orden juridico internacional la clasificacion en el
Derecho interno de la costumbre por relacion a la ley: costumbre conforme a
ley, al margen de la ley y en contra de la ley. La norma escrita en el Derecho
internacional es convencional. Pero es que, ademas, la costumbre no es fuente
subsidiaria, sino autébnoma. Tratado y costumbre se complementan y derogan
reciprocamente. Ambas fuentes tienen el mismo origen: el consentimiento de
los Estados. La clasificacion en el Derecho internacional de la costumbre esta
en funcion de su ambito de aplicacion: costumbres generales o universales,
costumbres regionales y locales o bilaterales.

e Las de caracter general obligan en principio a todos los Estados, pero si
alguno se ha opuesto sistematicamente a su existencia, el mandato que
se deriva de ella no le es oponible. El conjunto de las reglas generales
forma lo que se entiende por Derecho Internacional comun o Derecho
Internacional general.

e Las costumbres regionales o locales reducen su ambito de aplicacion a
un grupo determinado de Estados que parece estar determinado por su
proximidad geografica y por su contigiiidad o vecindad. Desde un punto

de vista practico el interés de éstas parece mas bien modesto, pero

%8 SEARA VAZQUEZ, Modesto, Derecho Internacional Publico, Porriia Hermanos, México, 2004, p. 68
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corresponde a una tendencia actual en la comunidad internacional, el

cual es el fenémeno de la regionalizacion.

Desde el punto de vista de la técnica juridica esta clase de normas plantean
algun interesante problema. Respecto de la costumbre local o bilateral es
evidente que solo si la préactica establecida entre ellos tiene densidad y fuerza
de obligar bastante habra costumbre. No basta la mera tolerancia de alguno de
los dos Estados; la actitud de ambos debe ser de participacion activa. Cabria en
cambio dudar si este rigor tiene que ser exigido a los Estados que participan en
la formacién de costumbres regionales. Desde ese punto de vista hay una
asimilacion entre costumbre local y regional y una distincion de ambas respecto
de las costumbres generales. A pesar de ser tesis defendidas por ilustres
autores, la distincion entre ambos tipos de normas consuetudinarias, a efecto
de un tratamiento procesal distinto en la prueba, no parece tener fundamento
bastante. En efecto, esta orientacion doctrinal ha sostenido que el Derecho
consuetudinario general, por ser Derecho objetivo no necesitaria prueba, los
tribunales internacionales estarian en la obligacion de aplicarlo de oficio, no asi

para las costumbres regionales o locales.

1.7. Naturaleza Juridica.

Visto desde un enfoque nacional, tenemos que los usos adquieren su
obligatoriedad por el libre consentimiento de la partes. De tal manera asi como
resultan obligatorios mientras no conste que las partes han querido
descartarlas, dejan de serlo cuando los mismos duefios de su contrato,
prefieren adoptar una solucion diferente, por esa via, un uso puede a lo largo
dejar de serlo cuando se hace reiterado el habito de descartarlo en el contrato,
y aun, puede llegar o ser abolido, no sélo por clausulas que lo contradigan sino
también por un uso diferente que lo sustituya; vemos que se menciona la frase

“libre consentimiento de las partes”, y esto nos llevo a considerar la teoria de la
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libre voluntad de las partes. Dicha teoria esta reconocida en el articulo 78 de

nuestro Cédigo de Comercio que a la letra dice:

“En las convenciones mercantiles cada uno se obliga en la manera y
términos que aparezca que quiso obligarse, sin que la validez del acto
comercial dependa de la observancia de formalidades o requisitos

determinados.”

Y hace dos excepciones en el articulo 79:

"Se exceptuaran de lo dispuesto en el articulo que precede:

I.- Los contratos que con arreglo a este Cbédigo u otras leyes, deban
reducirse a escritura o requieran formas o solemnidades necesarias para su
eficacia;

Il.- Los contratos celebrados en pais extranjero en que la ley exige escrituras,
formas o solemnidades determinadas para su validez, aunque no las exija la
ley mexicana.

En uno y otro caso, los contratos que no llenen las circunstancias

respectivamente requeridas, no produciran obligacién ni accién en juicio.”

En materia Civil, el Cdédigo en su articulo 1796 dicta: "Los contratos se
perfeccionan por el mero consentimiento, excepto aquellos que deben revestir
una forma establecida por la ley. Desde que se perfeccionan, obligan a los
contratantes no soélo al cumplimiento de lo expresamente pactado, sino también
a las consecuencias que, segun su naturaleza, son conforme a la buena fe, al
uso o a la ley". La base fundamental del nacimiento de obligaciones entre las
partes es la libertad de obligarse a lo que ellos decidan. Y esa libertad tiene
validez juridica en el momento que la ley lo reconoce asi en sus cédigos

mercantil y civil.

En cuanto a la naturaleza juridica de la costumbre internacional, es dificil,
establecer la fuerza obligatoria de la misma. Para algunos autores la costumbre
es una especie de acuerdo tacito de los Estados, posiciéon adoptada por los

positivistas, en tanto que para otros su obligatoriedad hay que buscarla en una
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especie de conciencia juridica colectiva, tesis de la historia historicista. Para las
modernas tendencias sociolégicas, la costumbre surge de la vida en sociedad,
es un hecho social y como tal se impone. Puesto que la misién del juez es
aplicar el Derecho establecido, deberd éste quedar excluido de toda
participacion en la formacion de la regla que aplica. Esta posicion del
constitucionalismo moderno, est4 hoy sometida en la doctrina y jurisprudencia a
una fuerte revision, aunque conserve intacto su nucleo esencial. Pero nunca ha
podido ser defendida tal tesis en el orden internacional porque faltan en él los
presupuestos basicos que la originaron en el Derecho interno estatal. El juez
internacional no tiene detras de si un fuerte poder legislativo institucionalizado
que le vigila y controla. Las caracteristicas del Derecho consuetudinario que el
juez internacional aplica, no sélo confirman, sino hasta refuerzan la libertad
inicial de que goza. Por definicién, la regla consuetudinaria es norma no escrita,
lo que supone que en cada supuesto de aplicacion el juez la recrea, la explica
de nuevo y, al hacerlo, introduce matices que no estaban necesariamente
contenidos en la formulacién anterior. En la determinacién y fijacion de la norma
consuetudinaria, el juez internacional realiza un proceso de induccion, previo al
de aplicacion que es de deduccion. En todo caso, los Estados en el orden
internacional rechazan con el mismo vigor, en el plano del Derecho interno, «el
gobierno de jueces». Una apreciacion de conjunto de la jurisprudencia de
ambos Tribunales de La Haya en materia de costumbre internacional permite
las siguientes afirmaciones: La Primera condicién para estimar la existencia de
una norma internacional nacida por via consuetudinaria es una practica estatal
previa que acredite el uso generalizado. Faltando ésta, el Tribunal no ha sentido
la tentacion de sustituirla con sus propias valoraciones. Probado el uso, la Corte
ha tenido que enfrentar arduos problemas en la valoracion de la suficiencia o
insuficiencia de los precedentes, asi como en el de la existencia o inexistencia
de la opinio iuris. Segun todos los indicios, esta tarea es la que el Tribunal
realiza con mas dificultad, la que probablemente genera mas tensiones internas

entre las distintas posiciones y tendencias, porque es también aqui donde las
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opiniones individuales o disidentes mejor marcan la oposicidn entre

concepciones encontradas.

La funcion del juez internacional en la fijacion de la existencia y contenido de la
costumbre, consiste en algo mas que ser mero servidor de la ley, pues él mismo
construye la norma vy, el resultado final de su accion, depende de la
composicion interna de ese Tribunal y del transfondo cultural que en el debate
aporte cada magistrado. Pero dicho esto, debemos afiadir otro elemento de
analisis. La valoracion de los precedentes no se efectia en «medio
esterilizado», sino en relacién con las fuerzas renovadoras que en el momento
de la decisién actian en la escena internacional. Corresponde a las mejores
tradiciones judiciales la seleccion del Derecho a aplicar al supuesto de hecho
que se le presenta por las partes; el juez internacional la ejercita en plena
libertad. La norma consuetudinaria por abstencion solo se podria haber formado
si hubiera habido un nimero suficiente de Estados que, dotados de capacidad
técnica para proceder a tales experiencias, se hubieran abstenido de realizarlas

por la conviccidn de que estaban obligados a no hacerlo.

1.8. Formas de Derogacién de la Costumbre en el Derecho Internacional.

e La ocupacion de territorios: su efectividad; era necesario que la
presencia del Estado se manifestase mediante el ejercicio real de las
atribuciones soberanas. Este requisito, que comenzé a ser admitido a
partir del siglo XVII, encontré su consagracion definitiva en el siglo XIX,
principalmente en el acta final de la Conferencia de Berlin, de 1885. Esta
conferencia reconocid que para que la ocupacion fuese valida era
necesario que fuese efectiva, pero, ademas, afiadid un nuevo requisito:
la notificacion de caracter convencional, a diferencia de lo anterior que
era consuetudinario. La disposicién del acta final de la Conferencia de

Berlin, relativas a los requisitos de la ocupacion, fueron expresamente
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derogadas por el articulo 13 de la convencién de Saint Germain, 1919%°
(convencion que revisa el Acta General de Berlin, del 26 de febrero de
1885, y el Acta General y Declaraciéon de Bruselas, del 2 de julio de
1890, firmada en Saint Germain, el 10 de septiembre de 1919). Sin
embargo, esta derogacion debe entenderse valida Unicamente para la

notificacion.

e Relacion entre costumbre vy tratado. El caracter autbnomo e
independiente de una y otra fuente juridica, les sitia en relacion de
concurrencia y por tanto de conflicto y de complementariedad. Una
determinada institucién internacional esté regida en parte por reglas
escritas y por reglas no escritas. En la relacibn de oposicién, la
costumbre puede derogar al tratado, y el tratado, ciertamente, puede
derogar a la costumbre. El interés mayor de la relaciéon entre tratado y
costumbre esta en la forma en que el tratado es instrumento de
codificacion de reglas consuetudinarias. El tratado no sélo es instrumento
necesario, sino Unico en esta tarea de clarificacion y sistematizacion del
Derecho internacional comun. La denominada «legislacion internacional»
no es otra cosa que la sistematizacién de normas consuetudinarias en

proyectos de acuerdos internacionales que los Estados después ratifican.

Tanto la costumbre como el tratado son normas dispositivas, dependen de la
voluntad de las partes que las crean.

Ninguna norma consuetudinaria puede derogar una norma de ius cogens. Se
presenta la delicada cuestion de saber si una norma de ius cogens puede
prevalecer contra otra de la misma indole. Aparentemente las normas de ius
cogens son de aplicacion acumulativa, salvo que una de ellas pierda su caracter

imperativo. Si ambas tienen caracter coactivo y colisionan en un caso real,

% Tratado de Sait Germain [en linea]
http://es.encarta.msn.com/encyclopedia_761578169/Tratado_de_Saint-Germain-en-Laye.html 05  abril
2007. 12:50




22

como por ejemplo la prohibicion del uso de la fuerza y la autodeterminacion de
los pueblos, la cuestibn se mantiene incierta. Probablemente pueda juzgarse

que no es licito violar una norma imperativa.

1.9. La Costumbre Internacional y los Sujetos de Derecho.

El Derecho consuetudinario y los nuevos Estados. Uno de los fen6menos mas
revolucionarios en la sociedad internacional, es el acceso a la independencia
como Estados soberanos de antiguos territorios coloniales. Aproximadamente
dos de cada tres Estados de los que componen la sociedad internacional estan
en esta situacion. El Derecho internacional ha dejado de ser un producto de la
sociedad y cultura europeas para transformarse en el Derecho de la comunidad
universal. En el Derecho consuetudinario esta nueva situacion se traduce en
realidades muy concretas, ya que No puede a partir de ahora, ser aceptada una
costumbre general de Derecho Internacional sin que se tenga muy en cuenta la

opinién o actitud de los Estados del Tercer Mundo.

Pero el problema no se plantea sélo respecto del Derecho a crear en el futuro,
sino de modo preferente en el de la lex lata; esto es, en la aceptacion del
Derecho existente, los nuevos Estados estiman que el Derecho consuetudinario
tradicional responde a intereses de una sociedad capitalista que no armonizan
con los de un mundo en vias de desarrollo. En ese enfrentamiento entre paises
pobres y ricos, se entremezclan ideas justas y otras que lo son menos; de tal

modo que en esa compleja trama resulta dificil encontrar el justo medio.

Esa tendencia de los ultimos decenios hacia la patrimonializacion de amplias
zonas maritimas consideradas hasta entonces mar libre, se entiende muy bien
como reaccion desde el dominio de hecho que sobre el mar venian ejerciendo
las grandes potencias maritimas. Cuanto menor fuere la franja de mar
reservado por el Derecho Internacional a la soberania de los Estados litorales

“débiles”, tanto mayor seria el dominio factico que sobre el mar “libre”, ejercian
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los Estados con poderosas flotas. Pero en una consideracion mas amplia,
refleja una determinada relacion de poder desigual entre unos y otros Estados,
como lo ilustra la vieja polémica del Mare clausum y Mare liberum. Inglaterra,
todavia débil frente al poder maritimo holandés, favorece la tesis del mar
cerrado; cuando consigue ser una potencia naval fuerte, la Gran Bretafia se
convierte a la doctrina de la libertad de los mares. Lo que el Derecho
Internacional general no podia instrumentar en el momento de acceso y
reconocimiento de la independencia de los nuevos Estados en la comunidad
internacional era algo asi como un mecanismo equivalente al existente en el
Derecho comunitario europeo respecto del denominado acervo comunitario,
para los Estados de nuevo ingreso. En todo caso, existe un cierto argumento de
conveniencia sobre la aceptacion inicial de ese Derecho comun. No asi para el
Derecho convencional que se sitia en la problematica particular de la sucesion

de Estados.

Con ello, de nuevo, se marca una diferencia entre el Derecho convencional y el
consuetudinario: el principio de la «tabla rasa» en la sucesion de Estados para
el Derecho convencional es impracticable en el Derecho consuetudinario. El
articulo 38 del Estatuto de la Corte Internacional de Justicia se refiere a la
costumbre internacional como a una préactica general aceptada como derecho.
La practica de los sujetos del Derecho Internacional se refleja tanto en la

conducta de sus relaciones exteriores como en la conducta interna.

Ademas, tal practica debe observarse como si fuera obligatoria en virtud de una
norma preexistente (opinio iuris). La practica ha de ser lo suficientemente
duradera para que la opinio iuris se constituya en el asiento de esa practica que
ha de observarse como ordenada juridicamente. Las organizaciones
internacionales son el ambito en el cual las practicas estatales se plasman
concentradamente y las actividades de las organizaciones pueden ser también

fuente de practicas.
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Recordemos que el Derecho Inglés requiere para aceptar si esta en presencia
de una costumbre o no las condiciones siguientes: constancia, voluntariedad,
certeza, consistencia, racionabilidad e inmemoriabilidad. La costumbre se
reconoce si se establecian precedentes. Los usos son patrones basados en
hechos de conducta que son generalmente seguidos, certeros y han existido
por algun tiempo. Su fundamento de obligatoriedad se basa en las intenciones
presumidas por las partes, De Ly afirma que para la mitad del siglo XIX los usos
se aplicaban indistintamente si las partes tenian conocimiento o no de ellos.*
En teoria, los usos eran considerados parte del contrato como términos
implicitos, aunque esto ha sido criticado ya que el conocimiento y la aceptacion

de tales usos no es ahora un requisito.

Es por lo anterior que surgen posturas a favor de la diferencia entre usos y
costumbres e incluso hallamos posiciones que proponen que la discusion entre
esas diferencias ha sido abandonada. Lo importante es la intencion de las
partes al llevar a cabo el contrato. Las negociaciones mediante las practicas
anteriores a los contratos entre las partes tienen gran peso en la interpretacion
de las obligaciones a las que se quieren asumir, ejemplo de lo anterior es el
Cddigo Uniforme de Comercio (UCC). Que en su articulo 1-205 define a las
negociaciones como la secuencia de conductas previstas entre las partes a una
transicion particular, la cual es equitativamente considerada al establecerse
como base comun de entendimiento para la interpretacion de sus expresiones y
otras conductas. Asimismo el articulo 1-205 define a los usos del comercio
como practicas o métodos de la negociacién al tener tal regularidad de
observacion en un lugar, vocacion o intercambio al justificar una expectativa

que seria observada.®

Los requerimientos del Derecho inglés como la antigiiedad, inmemorabilidad o

a caracter universal de la costumbre han sido abandonadas, lo que nos dirige a

* DE LY, International Business Law and Lex Mercatoria, Amsterdan Netherlands. North Holland, 1992, p.
136 Traducido por Universidad Complutense Madrid [En Linea]

http://www.ucm.es/BUCM/ 05 abril 2007. 12 :02

31 idem, p. 137
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un reconocimiento de usos nuevos y que son actualmente observados por la
gran mayoria de los negociantes y los usos acordados por los comerciantes en
los Codigos de Comercio. De esta manera ya no tendriamos que probar que tal
uso es razonable. Por otro lado, el estado legal de las negociaciones y los usos
del comercio estd determinado por el articulo 1-205 del UCC. Dicho articulo
establece que las negociaciones entre las partes y cualquier uso de comercio le

dan un particular significado y suplemento o califica los términos de un acuerdo.

Por lo anterior parece que el UCC indica que el problema entre costumbre y
usos del comercio no es una cuestion de fuente de ley o de términos
contractuales, sino es una cuestién de construccion contractual. De Ly precisa
que en el Derecho aleman los usos del comercio son definidos como patrones
uniformes los cuales han sido observados por un tiempo dirigiéndose a una
conviccion general de que son aplicables. La costumbre para ser reconocida,
necesita de dos elementos: el psicologico y el de hecho, es decir que existe
costumbre cuando las partes mantienen observancia a ésta con un patron

constante de conducta y se sienten obligadas a ella.

Los usos no son una norma ya que las partes no se sienten obligadas a ellos,
en realidad tienen funciones especificas en el derecho comercial y contractual.
La funcion de los usos, segun el Coédigo Civil Aleman tiene una funcion
interpretativa de las declaraciones de las partes, asi como una funcion
suplementaria en relacién al desarrollo del contrato.® En los articulos 157 y 242
del Cdédigo Civil Aleman se refieren al principio de la buena fe y en este caso es
irrelevante que las partes supieren de los usos o0 consintieren a sus
aplicaciones. Lo anterior debido a que si las cosas se plantean desde el
principio de la buena fe entonces no existiria desconfianza alguna para la
invocacion de usos que no conociere alguna de las partes. En el Cdédigo
Comercial Aleman en el Articulo 346 se establece que en la construccion de

transacciones entre los comerciantes, la costumbre comercial y los usos

%2 {bidem, pp. 134y 410
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deberan ser tomados en cuenta.®

Podemos afirmar que para el UCC los usos del comercio bajo el derecho
Aleman no son una fuente genuina de Derecho, ni términos implicitos

contractuales. Los usos son herramientas para la construccién contractual.

En el caso del Derecho Suizo, el articulo 1 del cédigo Civil Suizo sefiala que en
caso de ausencia de regla estatutaria, el juez deberd aplicar la ley
consuetudinaria. Podemos interpretar esto como un reconocimiento de la
costumbre como fuente genuina del derecho. ElI derecho Suizo tiene
coincidencias con el derecho Aleman en el sentido de que en los usos se
interpretan contratos, aunque difiere al referirse que la interpretacion se
enfocara a las intenciones de las partes y no a sus declaraciones como en el

Derecho Aleman.3

En el codigo Civil de Austria en su articulo 10 se establece que la costumbre
s6lo serd tomada en cuenta cuando existiere referencia por un estatuto. El
articulo 863 se refiere a la costumbre y usos en relacion a la interpretacion del
comportamiento de las partes, al mismo tiempo el articulo 914 establece que los
contratos no deberan ser interpretados literalmente, sino atendiendo a las

intenciones de las partes y los usos.*

Este codigo tiene semejanzas con el cédigo Aleman antes mencionado, en el
tema de la interpretacion del comportamiento de las partes y difiere de las
intenciones de las partes. El codigo Austriaco hace una revision al
comportamiento y a la intencion de las partes; hace énfasis al deber de tomar
en cuenta a los usos y costumbres comerciales entre los comerciantes en el

desarrollo de una transaccion.

* ibidem, p. 140
* idem
% ibidem, p. 143



27

El maestro De Ly analiz6 el cédigo Civil Italiano en su articulo 1 del titulo
introductorio de dicho Cdodigo y menciona que se reconoce a la costumbre como
fuente de Derecho, mientras que en los articulos 1340, 1368 y 1374 se hace
referencia a los usos. En el articulo 1340 (sobre el consentimiento) los términos
contractuales del uso son considerados para ser incorporados en el contrato, a
menos gque exista convenio en contrario. En el articulo 1368, se indica que las
clausulas ambiguas deberan ser interpretadas de acuerdo con la practica

general al prevalecer el lugar donde el contrato se formé.

Como podemos observar en cuanto a los usos éstos son parte del contrato por
virtud de la incorporacion autorizada por las partes, o por medio de la
interpretacion del contrato sin dejar a un lado la voluntad de las partes. Por lo
que resta decir es que su conocimiento y consentimiento es un requisito
indispensable. Contrario de lo anteriormente dicho, el articulo 1374 se refiere a
gue la costumbre y la equidad pudieran crear obligaciones contractuales. Este
articulo se refiere al uso normativo, el cual es aplicable aun sin el

consentimiento o conocimiento de las partes.*®

Para el caso del Derecho Holandés, la costumbre es una fuente genuina de
Derecho. En el articulo 248 libro 6 del Derecho Contractual establece que las
obligaciones no estan limitadas a lo que las partes han acordado; sino también
a aquellas obligaciones las cuales al tomarse en cuenta la naturaleza del

contrato siguen del derecho estatutario, costumbre o racionabilidad y equidad.®’

El articulo 1160 del cédigo Civil Holandés indica que las clausulas de uso las
cuales no son costumbres, pudieran ser incorporadas al contrato. Estas
clausulas pudieran ser locales o relacionadas a cierto sector de la industria o

comercio, o también clausulas que se han tornado usuales entre las partes

% 1dem
%" |bidem. p.144
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contratantes.*® Similarmente a la costumbre estas clausulas pudieran suplir a
los contratos. Aunque De Ly hace una aclaracion al afirmar que las clausulas de
uso pudieran ser tomadas en cuenta en el proceso de interpretacion de la
voluntad expresada de las partes y en el sentido de la aplicacién de la teoria de

las expectativas legitimas.

Al respecto, cabria preguntarse si ¢Acaso el principio de la buena fe o la
equidad no son principios fundamentales en los contratos? En este sentido la
Suprema Corte Francesa ha contribuido a darle fuerza a dichos principios al
aplicar el Articulo 1134 Tercer parrafo del Coédigo Civil Francés en los casos de
abuso de derechos contractuales. Los contratos deben de estar basados en
dicho articulo, el cual requiere que los contratos deberan desarrollarse sobre el
principio de la buena fe. El Articulo 1135 sefiala que la equidad pudiera también

crear obligaciones entre las partes.*

Lo anterior dejaria a un lado totalmente las intenciones de las partes en el
contrato. Los contratos ya no contendrian sélo lo que han acordado
expresamente o tacitamente, sino también tendrian que obedecer a la equidad.
Las preguntas principales son: ¢Cuando se debe de determinar qué contratos
necesitan ser suplidos? ¢Cudl es el criterio que se deberia tomar en cuenta
para esta consideracién? ¢Qué ocurre con el principio de libertad contractual

enfrentado a una situacion de un contrato suplementario?

Nosotros consideramos que en lo que se deben de basar los contratos es sobre
el principio de la buena fe. Las intenciones de las partes deben obedecer al
principio de la buena fe y de la equidad. La teoria de obedecer a las verdaderas
intenciones de las partes sélo nos lleva a una proteccion de una de las partes

contra clausulas no deseadas 0 usos no deseados.

38

Idem
¥ vid. Cdédigo Civil Francés en DE LY. International Business Law and Lex Mercatoria, Amsterdan
Netherlands. North Holland, 1992, p.155
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Consideramos que en el campo tedrico existen diferencias entre los conceptos
de costumbre y usos. Aunque en la practica y en las decisiones de los
tribunales estas diferencias han sido superadas nos enfrentamos con
implicaciones practicas, las que difieren de la jurisdiccion, a causa de las

diferentes bases teoricas para la aplicacion de las costumbres y los usos.

En el contexto de las transacciones comerciales internacionales, una parte
tendria que decidir cudles costumbres o usos aplicaria y cual sistema legal
escogeria para determinar el estatus de la costumbre y de los usos. En el
campo contractual las preguntas anteriores seran contestadas por la ley

aplicable al contrato.

Esto no solo implica para usos locales o sectoriales, sino también a los usos
transnacionales, los cuales aparentemente no cuentan con una base en cierto
pais o sean invocados para una unificacion del Derecho. No solo Cortes
Nacionales, sino también los tribunales de arbitrajes comerciales
internacionales al sostenerse sobre la base de las reglas de derecho (y no
sobre ex aequo et bono) tendran que buscar la ley que determine el estatus de

la costumbre y los usos.
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CAPITULO Il
INTERNATIONAL COMMERCIAL TERMS
(INCOTERMS)

Como mencionamos en el capitulo anterior para nosotros las costumbres y los
usos tienen un mismo significado. Gracias al principio de la voluntad de las
partes nacen los usos o costumbres mercantiles (validos en nuestra legislacion)
y a causa de una necesidad de entendimiento universal de esos usos o0
costumbres mercantiles, los méas grandes exportadores deciden recopilar
aquéllos, al procurar homogenizar los términos contractuales en lo que
negociaran; actualmente en ésta rama en especial del Derecho Internacional
existen 3 autores que explican de una forma clara y precisa el uso de los
INCOTERMS, es asi que para el presente capitulo tomaremos como referencia

a Eisemann, Phillippe Kahn y Labariega

2.1. Usos, Costumbres e Incoterms.

Eisemann afirma que las practicas (originadas por los usos) comerciales
comunmente mas empleadas fueron el punto de partida para la unificacion de
los compromisos que adquirian las partes en sus compraventas (fundados en el
principio de la voluntad de las partes). Dichas practicas concluyeron en un
cuerpo denominado INTERNATIONAL COMMERCIAL TERMS (INCOTERMS)
gue es una recopilacion y clasificacién de las responsabilidades y obligaciones
que adquieren los contratantes con la finalidad de unificar las condiciones
contractuales y evitar los errores mas comunes o poner en desventaja a alguna

parte.*

40 EISEMANN, Frederic, Incoterms: Los Usos De La Venta Comercial Internacional. Segunda Edicion,
Banco Exterior de Espafia, Servicio de Estudios Econdmicos, Madrid, Espafia, 2000, pp,19-22
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2.2 Antecedentes.

Los primeros trabajos de recopilaciéon se iniciaron después del primer Congreso
de la Camara de Comercio Internacional (CCl),** celebrado en Paris (1920).
Para tal objetivo se constituyé un Comité Especial que se encarg6é de las
investigaciones y que reunidé a numerosos especialistas de diferentes paises.
Estos expertos conocian los problemas que manifestaban las diferentes

practicas y técnicas cominmente empleadas en la compraventa internacional.*?

La Comision realizd la investigacion hasta obtener la primera publicacion
completa de los términos comerciales en 1928. La obra contenia seis términos,
asi como su interpretacion. Cabe sefialar que el documento contenia una serie
de incertidumbres y contradicciones por el hecho de haberse sintetizado las
practicas de mas de treinta paises. La idea era ofrecer una interpretacion
comun, al elaborar un conjunto de reglas internacionales que fijasen de un
modo uniforme las obligaciones que habia de recaer sobre las partes siguiendo
el término comercial empleado. Y al designar con estos términos las

compraventas que se celebran normalmente en el trafico internacional. *3

Sin embargo, este ejercicio no superé los previos como la American Foreign
Trade Definitions (Definiciones Estadounidenses De Comercio Extranjero),

publicadas en 1919 que influiria sobre la CCI. **

Para 1936, la CCI, pudo poner a disposicion de los comerciantes

internacionales una reglamentacion uniforme completa: los INCOTERMS 1936.

“1 Enciclopedia_Juridica Omeba, Tomo Il Claus-Cons, Argentina, Argentina, 2006, p. 308-311; 6 en
Internet su Enciclopedia en Linea: http://www.omeba.com/voces.php 11 abril 2007. 15:30

2 EISEMANN, Frederic, op. cit. p. 23

*3 {dem

* |dem. Las cuales sufrieron una modificacién en 1946 y cambiaron a sus siglas RAFTD (Revised
American Foreign Trade Definitions). Dichas siglas se adoptaron en una conferencia que tuvo lugar el 16
de Diciembre de 1919 en la que participaron: Nacional Foreing Trade Concil, Inc., Chamber of Comerse of
the USA, Nacional Association of Manufactures, Philadelphia Comision Museum, Chamber of Comerse of
the State of New York, New York Produce Exchange, Merchants Association of New Cork y fueron
revisados por un comité conjunto, el cual se encontraba representado por: Chamber ok Comerse of USA,
National Council of America Importers, Inc., National Foreing Trade Council.
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De ese manual se publicaron ediciones en diferentes idiomas, al hacer notar
gue esta publicacion adopté la interpretacion dada a las siglas de referencia por
la Asociacion Internacional de Derecho (Internacional Law Association), en sus
reuniones de Varsovia 1928 y Oxford 1932.%

Esta reglamentacion, que para entonces soOlo estaba compuesta de once
términos comerciales, tuvo una favorable aceptacion en los circulos comerciales
de la mayor parte de los paises. Sin embargo, en Inglaterra hubo cierta
resistencia, hecho que dio lugar a que el comité Nacional Britanico de la CClI,
se negase a ayudar a la difusidbn de la nueva reglamentacién, ya que era
adecuada para sustituir las practicas que se empleaban en esta materia en el
mundo.*® Esta situacién dio lugar a que la CCI reconstituyera el Comité de
Trabajo para que elabore un nuevo texto que se adaptara a las nuevas

condiciones del Comercio Internacional.*’

El Comité de Trabajo, presidido por el norteamericano Morris S. Rosenthal,
después por el magistrado sueco Huna Lagergren, y con la ayuda del
jurisconsulto britdnico James Mordan prepard una nueva version, adoptada por
unanimidad de los INCOTERMS que fue presentada en el Congreso de la CCI
en Viena en el afio de 1953 (publicacién No. 166 de la CCI). Se pact6é que los
INCOTERMS deberian ser publicados con el titulo de INCOTERMS 1953, para
evitar cualquier confusion con la reglamentacion precedente que se conoceria
con el nombre de INCOTERMS 1936. La introduccion oficial de los
INCOTERMS, 1953, define cudl es su objeto: "Facilitar un conjunto de reglas
Internacionales de caracter facultativo que determinen la interpretacion de los
principales términos utilizados en el contrato de compraventa internacional. Van
dirigidas a aquellos hombres de negocios que prefieran la certeza que

proporciona estas reglas de caracter uniforme a la incertidumbre ocasionada

% Enciclopedia Juridica Omeba, op. cit. pp, 312-320; 6 en Internet su Enciclopedia [en Linea]:

http://www.omeba.com/voces.php 11 abril 2007. 15:30

% EISEMANN, Frederic, op. cit. p. 50

47 Cfr. EISEMANN, Frederic, Incoterms: Los Usos De La Venta Comercial Internacional. Segunda Edicion,
Banco Exterior de Espafia, Servicio de Estudios Econdmicos, Madrid, Espafia, 2000, p. 24
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por las multiples interpretaciones dadas a los términos en los diferentes

paises.”®

Los principios fundamentales que son la base de la normalizacion incluyen los

siguientes:

Las reglas se comprometen a definir con la méxima precision posible las
responsabilidades y obligaciones de las partes. Se enfocan a determinar el
alcance de los términos comerciales y establece que las reglas que dan una
interpretacion no se limitan a resolver determinadas dificultades que puedan
surgir aisladamente en los contratos de compraventa en cuestion, sino que
especifican una serie de usos que, a su vez, constituyen un conjunto que fija las
relaciones esenciales entre vendedor y comprador. Y de esta forma se rechaza
aquella teoria que considera que los términos comerciales no son mas que
simples clausulas de gastos o de precio y se contemplan los usos en toda su
plenitud. Estas reglas se han establecido al seguir las practicas mas
generalizadas en el comercio internacional, con el fin de que puedan ser
aceptados y usados por la mayoria de los paises. Ya que permite comprender
la semejanza existente entre los INCOTERMS y los usos del comercio
internacional. Aquél demuestra que los promotores de esta codificacion han
actuado teniendo en cuenta las practicas comerciales mas usuales. La finalidad
es asegurar que estas reglas sean adoptadas por la mayor parte de los
comerciantes. Y como ha precisado el Comité de los Términos Comerciales de
la CCI, no se trata en modo alguno de conservadurismo, sino del sistema
adecuado para poder obtener un acuerdo en torno a un reglamento
internacional, al mismo tiempo que como para poder garantizar esta aplicacion
mundial de los INCOTERMS 1953 se ha evitado toda concesion a

especulaciones de orden académico.*®

8 |dem
* |dem
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En la siguiente revision de los INCOTERMS en 1967 se afiadieron los términos
de entrega por medio de los transportes conocidos como fluviales, terrestres y
ferroviarios. Por su parte la revision de 1976 dio lugar a la inclusion de un

término para mercaderias transportadas por aire.>

En 1980 las exigencias comerciales, asi como los cambios técnicos en la
transportacion y a las practicas documentarias, obligaron a que se agregaran
dos nuevos términos, el "franco porteador" (sin pago transporte
principal)"....Lugar destinado" (antes Freight and Cost [FRC]), ahora Free

carrier at [FCA]) y "flete, transporte y seguro pagado hasta" ".... lugar de destino
convenido" (antes Freight. Cost and Insurance [FCI], ahora Cost and Insurance

paid [CIP]).

La principal razén para llevar a cabo la revision de 1990, fue la necesidad de
agilizar las comunicaciones entre las partes, ya que entre ellas podian
comunicarse a través de mensajes electronicos o también conocido como
Electronic Data Interchange (EDI),*! el cual fungié6 como medio de envio de
documentos, lo que tuvo como consecuencia la agilidad en el envio de

informacion y reduccion de costos en las empresas altamente exportadoras.>?

La ultima version de los INCOTERMS se publico en el afio 2000. Esta version
implicé dos cambios sustantivos en dos areas: las obligaciones de Despacho
Aduanero de las mercancias y pago de los derechos en condiciones "Free
Alongside Ship (FAS) y Delivery Ex Quay (DEQ); y las obligaciones de cargar y
descargar en condiciones Free Carrier At (FCA). Esta adicién se debié a una
investigacion realizada entre los usuarios de los INCOTERMS. Dicha
investigacion fue entregada al Comité de Expertos de los INCOTERMS, el cual

se encargo de estudiar los resultados de la investigacion y defini6 nuevamente

% | ABARIEGA VILLANUEVA, Pedro, “Los Términos Comerciales o Incoterms en las Transacciones

Comerciales Internacionales”, Revista de Derecho Privado, Afio 5 No. 13, MC Graw Hill UNAM, México,
2002, p. 13

51 I'biglem, p. 14; para un estudio mas profundo www.unece.org./trade/untdid/welcome.htm 11 abril 2007. 15:57
%2 CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL, Reglas Oficiales de la CCI para la Interpretaciéon de
Términos Comerciales INCOTERMS 2000, publicacién No. 560, Barcelona, Espafia. 2001, p. 8
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las responsabilidades y obligaciones en los términos ya mencionados.>®
2.3. Funcion.

Eisemann afirma que los INCOTERMS tienen dos funciones: en primer lugar
son un método de identificacion, mediante una denominacion comun. Al
respecto aclara que estas resuelven el problema de largas discusiones y
permite a las partes delimitar la operacion proyectada mediante el empleo de
una férmula. La segunda funcion es la de armonizacién, ya que con el sélo
hecho de que las partes lo refieran al contrato, autométicamente se adhieren a

las responsabilidades y obligaciones que brinda cada férmula. >*
2.4. Denominacion.

Su denominacion ante la Camara de Comercio Internacional son: "Reglas

oficiales de la CCl para la interpretacién de términos comerciales.">

2.5. Concepto.

Jorge Witker conceptualiza los INCOTERMS de la siguiente forma: " Son una
serie de acronimos que describen los términos comerciales internacionalmente
aceptados que definen los papeles a desempefiar por el comprador y el
vendedor en la transportacion y en otras responsabilidades; basicamente la
manera regular y habitual de distribuir entre compradores y vendedores los
riesgos por la pérdida y deterioro de las mercancias, generalmente en funcion
del descargo de la obligacion del vendedor de entregar la cosa, al tiempo que

determinan cuando tiene lugar la propiedad de las mercaderias."*®

%3 ibidem, p. 9.

% EISEMANN, Frederic, op. cit. pp, 20y 21

%* CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL, op. cit. p.1

% Nuevo Diccionario Juridico Mexicano. Tomo 1-O, Juridicas, UNAM, México, 2001, p,1995
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2.6. Naturaleza Juridica.

La naturaleza juridica de los INCOTERMS ha sido muy discutida, debido a que
algunos autores los consideran una fuente de Lex Mercatoria. Como se expuso
anteriormente existen controversias respecto a su fondo y composicion, asi
como su validez, e incluso el hecho de que sean 0 no una ley propiamente. Sin
embargo Phillippe Kahn, Frederic Eisemann y Labariega coinciden en que los
INCOTERMS representan una especie de redaccién sumaria, de la costumbre

internacional en materia de compraventa. >’

Eisemann sefalé que puede atribuirse a los INCOTERMS un cierto valor

normativo, como reglas suplementarias interpretativas.>®

El autor también afirma que "...el valor juridico de dichos términos es fruto de su
conformidad con las practicas comerciales internacionales. Aqui reside su
fuerza, pero también su vulnerabilidad, en la medida en que los avances
técnicos tienen como consecuencia la evolucion de los usos, y esto a su vez
puede dar lugar a que se replantee de nuevo la identidad de los INCOTERMS

con las practicas comerciales mas corrientes."

Nosotros consideramos que los INCOTERMS son una compilacién de las
practicas comerciales mas usadas de manera general. Dichas practicas no
pertenecen a cierto grupo, seccion o comunidad internacional de alguna

industria o sector econémico.
2.7. Finalidad y Proposito.
"La finalidad de los INCOTERMS consiste en establecer un conjunto de reglas

internacionales para la interpretacion de los términos comerciales, mas

utilizados en las transacciones internacionales. De ese modo, podran evitarse

z; LABARIEGA VILLANUEVA, Pedro, op. cit. p. 26.; EISEMANN, Frederic, op. cit pp. 29 y 30
idem



37

las incertidumbres derivadas de las distintas interpretaciones de dichos
términos en paises diferentes o por lo menos, podran reducirse en gran

medida.">®

El colaborador de México en el grupo de trabajo para la actualizacion de los
INCOTERMS 2000 en la Camara de Comercio, afirma que fueron creados con

dos principales propositos:

e “Aportar definiciones comunes en el comercio internacional con respecto
al momento y lugar preciso en que el vendedor transferira al comprador

los riesgos y responsabilidades sobre la mercancia.

e Definir las obligaciones que incluir4 el precio dado por el vendedor al
comprador, ¢el precio incluira el envase y el embalaje, la mercancia a
bordo del medio de transporte, el flete local y el flete internacional, el
seguro de la mercancia y el tipo especifico de cobertura, y finalmente,
se incluirhd en el precio el costo por la maniobra de descarga de la

mercancia?”®®

Para obtener los beneficios de estos términos, es necesario que las partes que
intervienen en la operaciébn acepten la utilizacion y aplicacion de los
INCOTERMS y que tanto en el contrato de compraventa como en el crédito
documentario, se indique que las partes que intervienen, aceptan sujetarse a
los INCOTERMS 2000 de la CCI publicacién 560.

2.8. Principios que los Rigen.

Eisemann afirma, que los INCOTERMS descansan sobre tres principios

fundamentales para poder llevar a cabo esta labor de normalizacion:

% bidem, p. 31 )
% BUSTAMENTE MORALES, Miguel Angel, Los Créditos Documentarios, Trillas, México, 2000, pp, 3y 4




38

A) Definicion.- Las reglas definen y delimitan con precision las obligaciones
minimas de las partes. Respecto a este principio sefiala que no sélo se
limitan a resolver determinadas dificultades que puedan salir a la luz en
los contratos de compraventa, sino que también delimitan una serie de
usos que al mismo tiempo constituyen un conjunto que fija las relaciones

esenciales entre vendedor y comprador.

B) Uniformacion.- Las reglas han sido establecidas de acuerdo con las
practicas mas generalizadas en el comercio internacional, con el fin de
que puedan ser adoptadas por la mayoria de los paises. El autor explica
que dicho principio permite comprender la semejanza existente entre los

INCOTERMS vy los usos del Comercio Internacional.

C) Flexibilidad.- Las reglas no son estrictas, debido a que establecen las
obligaciones minimas entre las partes, permitiéndoles estipular

obligaciones mas precisas que exija la negociaciéon.®*
2.9. Método de los INCOTERMS.

Eisemann menciona que para regular las compraventas se utilizd el método o
técnica contractual, es decir, el respeto de la autonomia de la voluntad. Para
hacer referencia a dichos términos, hay que considerarlos al momento de
establecer el precio en el contrato si existiese, o en la cotizacion de las

mercancias.

Cuestiones del Contrato de Compraventa que son reguladas por los
INCOTERMS; los derechos y obligaciones del comprador y del vendedor
relativos a:

e Suministro de la mercaderia y pago del precio.

1 EISEMANN, Frederic, op. cit. pp, 24 y 26
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e Obtencién de las licencias, autorizaciones y formalidades aduaneras
relativas a la exportacion y a la importacion de las mercancias.

e Contratacion del transporte y el seguro.

e Determinacion del tiempo, formay lugar de entrega y de recepcién de las
mercaderias.

e Determinacion del tiempo, forma y lugar de transmision de riesgos del
vendedor al comprador.

e Reégimen de reparto de gastos.

e Régimen de comunicaciones que deben cursarse las partes durante la
ejecucién del contrato.

e Prueba de la entrega de las mercaderias y de la obtencion del
documento de transporte.

e Régimen de comprobacién (de calidad, medida, peso y recuento),
embalaje, marcado e inspeccion previa al embarque de las mercaderias.

e Otras obligaciones inherentes a cada término comercial.

Como se ha expuesto a lo largo de la presente investigacion, el objetivo
primordial de los INCOTERMS, es establecer un conjunto de reglas
internacionales para la interpretacion de los términos mas utilizados en el
Comercio Internacional. Asi podran evitarse las incertidumbres derivadas de las
distintas interpretaciones de tales términos en los diferentes paises o por lo
menos podran reducirse en gran medida. A menudo las partes de un contrato
tienen un conocimiento impreciso de las distintas practicas utilizadas en sus
respectivos paises. El Articulo 9° de la Convencion de Viena de 1980 es la que
regula los contratos Internacionales de Compraventa, México ha ratificado este

tratado y forma parte de su legislacion.

Es de esta manera que en nuestra opinibn estamos de acuerdo con la
aplicacion objetiva de estos derechos y obligaciones en la relacion comprador-
vendedor ya que es claro que el alcance que tienen los INCOTERMS desde un

punto de vista “Legal/Comercial” es Determinar las responsabilidades
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Demandables; Definir las obligaciones de entrega de la mercancia y distribucion

de riesgos para cada una de las partes, tales como lo son: La Responsabilidad

del Vendedor de poner la mercancia a disposicion del comprador en un punto

determinado, Transporte, del seguro de la mercancia, del envase y el embalaje,

de los tramites y gastos de aduana, de las maniobras de carga y descarga,

entre otros; y desde un punto de Vista “Fiscal/Aduanal” es: Determinar los

montos deducibles y/o Incrementables y Determinar la Base Gravable para el

calculo de los impuestos de comercio exterior.

Cuestiones del Contrato de Compraventa que No son reguladas por los
INCOTERMS:

Capacidad de las partes.

Vicios del consentimiento.

Validez del contrato.

Responsabilidad del vendedor por la muerte o lesiones corporales
causadas a una persona por las mercaderias vendidas.

Reglas de interpretacion de las manifestaciones de las partes.

Validez de los usos adoptados por las partes.

Régimen de modificacion del contrato.

Supuestos de resolucion total o parcial del contrato (“ruptura”).

Acciones del vendedor en el supuesto que el comprador se niegue a
recibir la mercaderia o a pagar el precio.

Acciones del comprador en el supuesto que el vendedor no entregue la
mercaderia, o la entregue tarde o con faltantes o en exceso, 0 no
entregue los documentos acreditativos de su propiedad y del transporte.
Momento y forma en que se transmite la propiedad de las mercaderias
del vendedor al comprador.

Acciones del comprador contra el vendedor en el supuesto que sea
turbado en la propiedad de la mercaderia.

Tiempo, forma y lugar de pago del precio.

Derecho aplicable al contrato.
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e Jurisdiccién competente en caso de conflicto.

Los INCOTERMS no constituyen una normatividad, su adopcién es voluntaria y
aplica s6lo cuando el comprador y el proveedor asi lo acuerdan y lo manifiestan
en el contrato de venta. De no incluirse, en caso de disputa, se aplicara el
ordenamiento legal nacional. También deben especificarse los trabajos
preparatorios necesarios para la mercancia, sobre todo si se compran
productos no acabados que el comprador va a modificar. La presentacion o
envoltorio y el embalaje. La modalidad de la entrega como se vio
anteriormente, estd regulada por los INCOTERMS. Dentro de la modalidad de
entrega se destaca la Aceptacion de las Mercancias: EI comprador puede
introducir una clausula en el contrato por la cual se reserva el derecho a no
aceptar las mercancias una vez realizado un examen de las mismas. Si en el
examen encuentra anomalias debera hacérselas saber al exportador mediante
el albardn de entrega. Si la recepcidbn se hace en un pais distinto del
comprador, la inspeccion la realizaria un tercero, (empresas encargadas de
recibir e inspeccionar los productos, emitiendo después un informe, se dedican

a inspeccionar productos cuya calidad es dificil de evaluar).

Si no es posible la inspeccion, este aspecto del objeto del contrato debe
referirse a los usos mercantiles internacionales. Es preferible regular todo en el
contrato o referirse a una normatividad internacional, también cuando se
produce la transferencia de la propiedad de las mercancias, que, segun
legislaciones, es distinto al nacimiento de las obligaciones de las partes y es un
punto conflictivo por su importancia por la diferencia en las legislaciones, pues
el congreso de Viena no consiguid realizar una legislacién para todos. Existen
diferencias muy grandes entre las legislaciones de Francia, Bélgica, Italia,
Reino Unido y Estados Unidos, donde la transferencia de la propiedad se
produce por el acuerdo de voluntades, mientras que en Espafia o Alemania la
propiedad se transmite en el momento en que las mercancias se entregan al

comprador.
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Esta disparidad de criterios es lo que obliga a incluir en el contrato la forma de
la transmisibn de la propiedad. Por otro lado, pueden existir otras
especificaciones complementarias en el contrato, cuestiones o mercancias
complementarias contratadas aparte del objeto principal: manuales de empleo,

montaje, piezas de repuesto y servicio de postventa, instruccion al usuario, etc.)

Criterio adoptado por la Convencion de las Naciones Unidas sobre los
Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias del 11 de abril de

1980, entrando en vigor el 1° de enero de 1988:

e Los riesgos se transmiten al comprador cuando el vendedor lleva a cabo
los actos de entrega a su cargo, esto es, al ponerse la mercaderia a
disposicion del comprador, independientemente de la transferencia del
dominio y de la efectiva toma de posesion de la mercaderia por parte del

comprador.

e La pérdida o el deterioro de las mercaderias sobrevenidas después de la
transmision del riesgo al comprador, no liberaran a éste de su obligacion
de pagar el precio, a menos que se deban a un acto u omision del

vendedor.

e Los riesgos se transmiten del vendedor al comprador cuando el vendedor
pone la mercaderia a disposicion del comprador de conformidad al

término pactado.

Los INCOTERMS definen la transferencia de riesgos por la pérdida o dafio de la
mercancia objeto de compraventa, de ahi la importancia que se definan en el
mismo contrato. Es de suma importancia ser explicitos en pactar INCOTERMS
2000, ya que existen otros términos de comercio como son las RAFTD (Revised
American Foering Trade Definitions) en donde la interpretacion que se da al
FOB es completamente diferente a la de los INCOTERMS 2000 ya que en el
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primero es utilizado en cualquier medio de transporte y en INCOTERMS 2000

es so6lo para transporte maritimo.

2.10. Arbitraje de la Camara de Comercio Internacional.

Los comerciantes comunmente se preguntan si en caso de hacer referencia a
los INCOTERMS en sus negociaciones 0 contratos, es obligatorio, en caso de
un litigio, sujetarse al arbitraje de la Camara de Comercio Internacional. La
respuesta es NO; no es obligatorio que la CCl se encargue de la solucién de
controversias. La funcion de los INCOTERMS no es resolver casos, es delimitar
obligaciones y responsabilidades entre las partes usuarias. No es valida la
hipotesis de sujecion obligatoria a dicho arbitraje, ya que el hecho de hacer uso
de dichos términos no implica una renuncia a dirimir un posible litigio en los
tribunales. Las partes, si asi lo deciden resolveran sus controversias ante los
tribunales nacionales que ellos decidan, o se sujetaran a una ley conflictual que
decida cual es la ley que resolvera el conflicto o tribunal. Pero si las partes
desean llevar sus desavenencias ante un tribunal arbitral, tendran el derecho de

hacerlo, siempre y cuando medie acuerdo entre ellas.

Al respecto Eisemann comenta, que las partes contratantes que deseen tener la
posibilidad de recurrir al arbitraje de la CCI en caso de litigio con la otra parte
contratante deben hacerlo constar, especifica y claramente en su contrato, 0 Si
no existiese ningun documento contractual, en el intercambio de

correspondencia que constituya el acuerdo entre ellos.

El hecho de incorporar uno o varios INCOTERMS en el contrato o en la
correspondencia no constituye por si solo ningun acuerdo de recurrir al arbitraje

de las CCI. La CCI recomienda la siguiente clausula-tipo de arbitraje:

"Todas las desavenencias que deriven de este contrato o que guarden relacion

con éste seran resueltas definitivamente de acuerdo con el Reglamento de
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Arbitraje de la Camara de Comercio Internacional por uno o mas arbitros

n62

nombrados conforme a este Reglamento. La cual detallaremos con

posterioridad dentro del Capitulo V.

Sin embargo, “La CCI no es el Gnico 6rgano que resuelve controversias de tipo

comercial, también existen otros érganos que ofrecen dicho servicio, como:

1. Centro de Arbitraje de México (CAMEX).
2. Comision Permanente de Arbitraje de la Camara Nacional de Comercio
de la Ciudad de México.

Asociacion Mexicana de Mediacion y Arbitraje Comercial.

B

La Corte de Londres de Arbitraje Internacional. (London Court of
International Arbitration).

Asociacion Americana de Arbitraje (American Arbitration Association).

La Comision Interamericana de Arbitraje Comercial.

5
6
7. Centro Internacional de Arreglo de Diferencias Relativas a Inversiones.
8. Centro de Arbitraje y Mediacién Comercial Para Las Américas.

9

Instituto de Arbitraje de La Camara de Comercio Para Las Américas.

10. Centro de Arbitraje Internacional De Hong Kong.”®

No olvidemos que tampoco es obligatorio que alguna institucion sea la que
resuelva el litigio. Las partes cuentan con el derecho de sefalar quiénes
conformaran su panel arbitral asi como las reglas que dichos arbitros emplearan
para llegar a una solucién. Las instituciones anteriores tienen la ventaja de estar
organizadas administrativamente, ademas de la experiencia adquirida y en

consecuencia el prestigio con el que cuentan.

°2 CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL, Op. Cit. p. 30
3 RODRIGUEZ GONZALEZ-VALADES, Carlos, México ante el Arbitraje comercial Internacional, Porrda,
México, 2000,p.45
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2.11. Ventajas de los INCOTERMS.

Las ventajas que se pueden apreciar con mayor claridad son las econémicas.
Gracias a esta uniformacion de reglas, las partes contratantes tienen mayor
certidumbre respecto a los términos de sus responsabilidades y obligaciones
derivadas del contrato. Con ello, se dejan atras las confusiones entre si se debe
0 no pagar el flete, si se debe o no pagar el seguro, si el precio incluye el
estibamiento. etc. Dichos términos han ayudado al decremento de pérdidas
econOmicas y de desavenencias entre las partes. Lo anterior se debe a que se
toma por cierto que al aceptar el precio con un término adjunto las partes saben
cuales son sus responsabilidades y obligaciones directas sobre las mercancias

y frente a su contraparte. Los INCOTERMS determinan:

e El alcance del precio.

e En qué momento y donde se produce la transferencia de riesgos sobre la
mercaderia del vendedor hacia el comprador.

e Ellugar de entrega de la mercaderia.

e Quién contrata y paga el transporte.

e Quién contrata y paga el seguro.

e Qué documentos tramita cada parte y su costo.

2.12. INCOTERMS e Instrumentos Internacionales de Contratos de

Compraventa Internacional de Mercaderias.

Si las partes desean incorporarlos a su contrato de compraventa se hace una
referencia expresa a la version vigente de los INCOTERMS, es decir, si las
partes desean usar la version mas reciente, deberdn anexar al contrato las
siguientes siglas: INCOTERMS 2000.

La CCI ha propuesto un contrato tipo, en el cual sélo se requisitan algunos

datos para complementar espacios, algo parecido a los contratos de adhesion.
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Dicho contrato contiene lo mas elemental de un contrato de compraventa

internacional de mercaderias. Incluyendo los INCOTERMS.

Respecto de la Convencion Internacional de Mercaderias, los INCOTERMS no
se contraponen debido a que dicha convencion considera a los usos y
costumbres comerciales internacionales como validos en los contratos, asi
como un fundamento importante es la teoria de la voluntad de las partes.®* Por
lo que la convencion regula de manera general las obligaciones principales
entre las partes, aludiendo que la convencién operara solo cuando el domicilio

de las partes difiera de pais entre ellos.

En cuanto a los Principios de UNIDROIT, éstos, en su preambulo mencionan
que uno de sus principales propositos es que “Estos pudieran ser aplicados
cuando las partes han accedido que sus contratos sean regulados por los
principios generales del Derecho, la Lex Mercatoria o semejantes”. Ademas en
su articulo 8.1 se refiere a los usos y costumbres y su aceptacion; "usos y

costumbres":

1. Las partes estan obligadas por cualquier uso al cual ellos hayan
acordado y por cualquier practica la cual hayan establecido entre ellas

mismas

2. Las partes se obligan por cualquier uso que sea abiertamente conocido y
regularmente observado en el comercio internacional por las partes en el
comercio particular concernido, excepto donde la aplicacién de dicho uso

fuere irracional.

Por su parte los Principios de Derecho Contractual Europeo toman la aplicacion
de los principios de UNIDROIT y lo podemos ver en su capitulo 1, seccién 1,
articulo 1.101:

6 Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional [En Linea]
http://www.uncitral.org/spanish/text/sales/CISG-s.htm 11abril 2007. 15:38
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¢ Cuando las partes han acordado que sus contratos sean regulados por
los principios generales del derecho o la Lex Mercatoria.®® Asi como
también menciona a los usos y costumbres en su Articulo 1.105 "Usos y

practicas":

e Las partes se obligan por cualquier uso al cual ellos han acordado y por

cualquier practica que ellos se hayan establecido.

e Las partes estdn obligadas por cualquier uso que sea considerado
generalmente aplicable por personas en la misma situacion que las

partes, excepto donde la aplicacién de dicho uso fuese irracional.

2.13. Analisis Técnico de las Reglas INCOTERMS (International

Commercial Terms).

“Los INCOTERMS son términos internacionales de comercio aceptados y
adoptados por compradores y vendedores en transacciones internacionales,
los INCOTERMS son usos que definen las obligaciones y responsabilidades de
entrega de las mercancias hasta un lugar determinado. La publicacién 560 de la

CClI contempla 13 INCOTERMS simbolizados y divididos en cuatro grupos.”®’

En el desarrollo siguiente detallaremos las reglas oficiales de la CCI para la
interpretacion de términos comerciales (INCOTERMS) encontrados en el libro
"Reglas oficiales de la CCIl para la interpretacion de términos comerciales.
Incoterms 2000" publicacién 560. A continuacion explicaremos todas y cada

una de estas claves del comercio internacional.

% Model International Commercial contracts in Russian and English On-Line. [En Linea]
o6 http://www.miripravo.ru/alws/lexmercatoria/ 11 abril 2007. 15:54

idem
" BUSTAMENTE MORALES, Miguel Angel. op. cit. p. 3
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Grupo E EXW EX WORKS (EN FABRICA)
De salida

Grupo F FCA Free Carrier At

Sin Pago Transporte | FAS Free Alongside Ship
Principal FOB Free On Board

Grupo C CFR Cost & Freight

Principal Transporte Pagado | CIF

Cost Insurance & Freight

CPT Carrier Paid To
CIP Cost & Insurance Paid To
Grupo D DAF Delivery At Frontier
De Llegada DES Delivery Ex Ship
DEQ Delivery Ex Quay
DDU Delivery Duty Unpaid
DDP Delivery Duty Paid

Estructura de los INCOTERMS:

TERMINO E: El vendedor se limita a poner las mercancias a disposicion del
comprador en sus propios locales.

TERMINOS F: | Al vendedor se le encarga que entregue las mercancias a un
transportista designado por el comprador.

TERMINOS C | El vendedor ha contratado el transporte, pero sin asumir el
riesgo de pérdida o dafio de las mercancias ni los costos
adicionales debidos a hechos acaecidos durante la carga y el
despacho.

TERMINOS D: | EI vendedor ha de soportar todos los gastos y riesgos

necesarios para llevar las mercancias al lugar de destino.

Modo de Transporte apropiado segun INCOTERMS 2000.

e Cualquier Medio de Transporte.

Grupo E

EXW — Ex Works
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Grupo F FCA — Free Carrier
Grupo C CPT — Cost Paid To

CIP — Cost & Insurance Paid To
Grupo D DAF — Delivery At Frontier

DDU - Delivery Duty Unpaid
DDP - Delivery Duty Paid

e Transporte por mar y vias navegables interiores exclusivamente.

Grupo F FAS — Free alongside Ship
FOB — Free On Board
Grupo C CFR — Cost & Freight
CIF — Cost, Insurance & Freight
Grupo D DES - Delivery Ex Ship
DEQ - Delivery Ex Quay

EXW (Ex-WORKS) - EN FABRICA (LUGAR CONVENIDO).%®

Significa que el vendedor entrega cuando pone la mercaderia a disposicion del
comprador en el establecimiento del vendedor o en otro lugar convenido (es
decir, fabrica, almacén, etc.). Este término representa, asi, la menor obligacion

del vendedor, y el comprador debe asumir todos los costos y riesgos.®®

Obligaciones Del Vendedor.
o Entrega de la mercaderia y documentos necesarios.

« Empaque y embalaje.

Obligaciones Del Comprador.

e Pago de la mercaderia.

68 Organizacion Mundial de las Empresas “International Chamber of Commerce” ICC [En Linea]
http://www.iccwbo.org/incoterms/id3045/index.html 11 abril 2007. 16:27
®%vid. Infra Anexo 1, P.181.
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« Flete interno (de fabrica al lugar de exportacion).

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).

« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes ).

e Flete internacional (de lugar de exportacibn al lugar de
importacion).

e Seguro.

« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes ).

e Transporte y seguro (lugar de importacién a planta).

Las principales diferencias entre esta version de los INCOTERMS vy la anterior
de 1990 surgieron debido a los cuestionamientos presentados por diversos
comités nacionales con relacion a la extension del vendedor para asumir los
gastos de cargar la mercancia al transporte, y se ha incluido un péarrafo
indicando que en dichos casos se deberd establecer dicha obligacion en el
contrato de compraventa. En cuanto al uso del FCA se agregara que se hara
uso de dicho término “...siempre que el vendedor consienta cargar a su costo y
riesgo”; se sefala la entrega de las mercancias cuando hayan sido entregadas
de conformidad, es responsabilidad del comprador hacerse cargo de la

mercancia previo aviso del vendedor.
FCA (FREE CARRIER) - LIBRE TRANSPORTISTA (LUGAR CONVENIDO)."®

Significa que el vendedor entrega la mercaderia para la exportacion al

transportista propuesto por el comprador, en el lugar acordado.

El lugar de entrega elegido influye en las obligaciones de carga y descarga de
las partes. Si la entrega tiene lugar en los locales del vendedor este es
responsable de la carga. Si la entrega ocurre en cualquier otro lugar, el

vendedor no es responsable de la descarga.’™

0 fdem
"L Vid. Infra Anexo 2, P.181.
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Este término puede emplearse en cualquier medio de transporte incluyendo el

transporte multimodal.

Obligaciones Del Vendedor.
« Entrega de la Mercaderia y documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).

o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agente).

Obligaciones del comprador.
o Pagos de la mercaderia.
o Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion).
e Seguro.
« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Flete y seguro (lugar de importacion a planta).

« Demoras.

Las definiciones de “terminal de transporte” y container han sido suprimidas
pues se entendia que limitaba la posibilidad de los usuarios de hacer uso de
formas distintas a las sefialadas. Asimismo se ha evitado hacer uso de
ejemplos con relacion a “la persona diversa del transportista” (la version anterior
1990 hablaba de “transitorio” o persona “que no sea transportista”’, ademas se
incluian una serie de definiciones que correspondian a las diversas formas de
entrega dependientes del tipo de transporte, se indicaba lo que se entendia por
“terminal de transporte y container”); se mantiene la posibilidad de que el
vendedor contrate el transporte, si ello es requerido por el comprador o es
acorde a la practica comercial, ademas en esta version se establece que, si la

entrega tiene lugar en los locales del vendedor, éste asume la carga. Si la
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entrega ocurre en cualquier otro lugar, el vendedor no es responsable de la

descarga.

FAS (FREE ALONG SHIP) - LIBRE AL COSTADO DEL BUQUE (PUERTO DE CARGA

CONVENIDO)."?

Significa que la responsabilidad del vendedor finaliza una vez que la mercaderia
es colocada al costado del buque en el puerto de embarque convenido. Esto
quiere decir que el comprador ha de asumir todos los costos y riesgos de

pérdida o dafio de las mercaderias desde aquel momento.”

El término FAS exige al vendedor despachar las mercaderias para la

exportacion.

Obligaciones Del Vendedor.
« Mercaderia y Documentos Necesarios.
« Empaque Y Embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).

o Gastos De Exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).

Obligaciones del Comprador.
e Pagos de la mercaderia.
o Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion).
o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
e Seguro y flete (lugar de importacion a planta).

« Demoras.

2 fdem
3 Vid. Infra Anexo 3, P.182.
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La definicion del término ha sido simplificada, sefialandose que la entrega se
entiende producida “... cuando las mercancias son colocadas al costado del
buque en el puerto de embarque convenido”, no interesando por tanto si la
entrega se produce sobre el muelle o barcazas, la modalidad dependera del
acuerdo de las partes. En cuanto al despacho de las mercancias para la
exportacion, se ha producido un cambio sustancial en consideracion a la
practica actual, debido a que el vendedor —y no el comprador como establecia
la version de 1990- quien normalmente asumia estos costos, por lo que en los
INCOTERMS 2000 es el vendedor quien se encargara del despacho de las
mercancias para la exportacion. Este cambio se sefiala también en el
preambulo en letras mayusculas; se sefala en el reparto de gastos que los
costos de tramites y derechos de exportacion corresponden al vendedor. Esto

aflade un costo al FAS antes inexistente.
FOB (FREE ON BOARD) - LIBRE A BORDO (PUERTO DE CARGA CONVENIDO)"*

La responsabilidad del vendedor termina cuando las mercaderias sobrepasan la

borda del buque en el puerto de embarque convenido.

El comprador debe soportar todos los costos y riesgos de la pérdida y el dafio
de las mercaderias desde aquel punto. El término FOB exige al vendedor

despachar las mercaderias para la exportacién.”

Este término puede ser utilizado solo para el transporte por mar o por vias
navegables interiores.
Obligaciones Del Vendedor.

« Entregar la mercaderia y documentos necesarios .

« Empaque y embalaje .

« Flete (de fabrica al lugar de exportacion).

e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).

" fdem
S Vid. Infra Anexo 4, P.182.
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o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).

Obligaciones del Comprador.
e Pago de la mercaderia .
o Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion).
o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Flete (lugar de importacion a planta).

o Demoras.

Se elimina el uso de los términos roll-on/ roll off y de “contenerizado” toda vez
que hablar de falta de fin practico no era lo mas ajustado a la préactica usual,
sino que mas bien la entrega no se producia pasando la borda del buque por
que en el FCA el punto de entrega es en un lugar anterior a ésta. Asi el parrafo
relativo a la recomendacion del uso del FCA, ha quedado como sigue “Si las
partes no desean entregar las mercancias a través de la borda del buque debe
usarse el término FCA”

CFR (COST AND FREIGHT) - COSTO Y FLETE (PUERTO DE DESTINO CONVENIDO).

Para el vendedor los alcances son los mismos que la cotizacion FOB con la
Unica diferencia de que la empresa debe encargarse de contratar la bodega del

barco y pagar el flete hasta destino.

El riesgo de pérdida o dafio de las mercaderias asi como cualquier costo
adicional debido a eventos ocurridos después del momento de la entrega, se
transmiten del vendedor al comprador. El término CFR exige al vendedor
despachar las mercaderias para la exportacion. Este término puede ser

utilizado sélo para el transporte por mar o por vias navegables interiores.”’

8 fdem
" Vid. Infra Anexo 5. P.183.
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Obligaciones Del Vendedor.
o Entregar la mercaderia y documentos necesarios.
« Empaque Y Embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).

o Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion).

Obligaciones Del Comprador.
« Pago de la Mercaderia.
« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
¢ Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Flete y seguro (lugar de importacion a planta).

o Demoras.

Se elimina el uso de los términos roll-on/ roll off y trafico de contenedores
haciendo una propuesta mas general para recomendar el uso de CPT en caso
que las partes no deseen entregar las mercancias a través de la borda del
buque. La practica ha demostrado que la entrega de la pdliza de fletamento ha
ocasionado serios problemas, sobre todo cuando el medio de pago utilizado era
la carta de crédito. La obligacion de la entrega de la pdliza de fletamento ha
sido suprimida, a fin de facilitar el tramite documentario de la operacion para el
vendedor.

CIF (CosT, INSURANCE AND FREIGHT) - COSTO, SEGURO Y FLETE (PUERTO DE

DESTINO CONVENIDO)."®

Significa que el vendedor entrega la mercaderia cuando esta sobrepasa la

borda del buque en el puerto de embarque convenido.

8 jdem
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El vendedor debe pagar los costos y el flete necesarios para conducir las
mercaderias al puerto de destino convenido. En condiciones CIF el vendedor
debe también contratar un seguro y pagar la prima correspondiente, a fin de
cubrir los riesgos de pérdida o dafio que pueda sufrir la mercaderia durante el

transporte.

El comprador ha de observar que el vendedor esta obligado a conseguir un
seguro sOlo con cobertura minima. Si el comprador desea mayor cobertura
necesitar acordarlo expresamente con el vendedor o bien concertar su propio
seguro adicional. El término CIF exige al vendedor despachar las mercaderias
para la exportacion. Este término puede ser utilizado solo para el transporte por

mar o por vias navegables interiores.”

Obligaciones Del Vendedor.
« Entregar la mercaderia y documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).

o Flete y seguro(de lugar de exportacion al lugar de importacion).

Obligaciones Del Comprador.
e Pago de la mercaderia.
o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Flete y seguro (lugar de importacion a planta).

« Demoras.

Las mejoras para este INCOTERM son las mismas que el anterior.

" Vid. Infra Anexo 6, P.183.
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CPT (CARRIAGE PAID TO) - TRANSPORTE PAGADO HASTA (LUGAR DE DESTINO

CONVENIDO).®

El vendedor entrega las mercaderias al transportista designado por él, pero
ademas, debe pagar los costos del transporte necesario para llevar las

mercaderias al destino convenido.

El comprador asume todos los riesgos y con cualquier otro costo ocurrido
después de que las mercaderias hayan sido asi entregadas. EI CPT exige que

el vendedor despache las mercaderias para la exportacion.®!

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte,

incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones Del Vendedor.
o Entregar la mercaderia y los documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).
« Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion).

« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes) "Parcial”.

Obligaciones del Comprador.
e Pago de la mercaderia.
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Flete y Seguro (lugar de importacion a planta).
« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes) "Parcial”.

« Demoras.

8 fdem
81 vid. Infra Anexo 7, P.184.



58

Se sefala una definicibn mas completa (repitiendo la definicion del CPT e
incluyendo la definicibn “transportista”) y haciendo referencia a la parte
introductoria en cuanto al pago del seguro (cobertura minima). Sefiala ademas
que, en caso de que el comprador deseara una cobertura mayor del seguro,

necesita acordarlo con el vendedor o contratar su propio seguro adicional

CIP (CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO) - TRANSPORTE Y SEGURO PAGO HASTA

(LUGAR DE DESTINO CONVENIDO).%2

El vendedor entrega las mercaderias al transportista designado por él pero,
ademas, debe pagar los costos del transporte necesario para llevar las
mercaderias al destino convenido. El vendedor también debe conseguir un
seguro contra el riesgo, que soporta el comprador, de pérdida o dafio de las
mercaderias durante el transporte. El comprador asume todos los riesgos y con
cualquier otro coste ocurridos después de que las mercaderias hayan sido asi
entregadas. El CIP exige que el vendedor despache las mercaderias para la

exportacion.®

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte,

incluyendo el transporte multimodal.

Obligaciones Del Vendedor.
« Entregar la mercaderia y los documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).
o Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion).

« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes) "Parcial”.

8 fdem
8 vid. Infra Anexo 8, P.184.
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Obligaciones Del Comprador.
e Pago de la mercaderia.
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Flete y Seguro (lugar de importacion a planta).
« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes) "Parcial”.

o« Demoras.
Las mejoras para este INCOTERM son las mismas que el anterior.
DAF (DELIVERED AT FRONTIER) - ENTREGADAS EN FRONTERA (LUGAR CONVENIDO)®*

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar cuando ha
puesto la mercancia despachada en la Aduana para la exportaciéon en el punto
y lugar convenidos de la frontera pero antes de la aduana fronteriza del pais

comprador.®®

Este término puede emplearse con independencia del modo de transporte

cuando las mercaderias deban entregarse en una frontera terrestre.

Obligaciones Del Vendedor.
o Entregar la mercaderia y documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).
e Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion)’Parcial”.

e Seguro (parcial).

8 fdem
8 vid. Infra Anexo 9, P.185.
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Obligaciones del Comprador.
e Pagos de la Mercaderia.
o Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion) (parcial).
e Seguro (parcial).
o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Flete y seguro (lugar de importacion a planta).

e Demoras.

Los nuevos INCOTERMS precisan en el Ultimo parrafo que en su uso
corresponderd Unicamente en caso de que la frontera sea terrestre,
correspondiendo hacer uso de los términos DES 6 DEQ en caso de que la
entrega se produzca en el puerto de destino , a bordo de un buque o en un
muelle. Se deja el DAF Unicamente para transporte terrestre. Eso de debe a la
practica comercial internacional, adquirida con el uso de la version 1990, en
donde los usuarios no hacian un uso frecuente del DAF; sin embargo, aplica
Unicamente cuando el transporte sea terrestre. Se aclara que la mercancia
debe entregarse no descargada antes del despacho de importacion. Si se
desea asumir la responsabilidad de la descarga, incluyendo riesgos y costos,

debe sefalare en el contrato de compraventa.

DES (DELIVERED EX SHIP) - ENTREGADAS SOBRE BUQUE (PUERTO DE DESTINO

CONVENIDO).%®

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a
disposicion del comprador a bordo del buque, no despachadas para la

importacion, en el puerto de destino acordado.?’

% fdem
87 vid. Infra Anexo 10, P.185.
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Obligaciones Del Vendedor.
o Entregar la mercaderia y documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).

o Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion).

Obligaciones del Comprador.
e Pago de la mercaderia.
« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
¢ Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
e Acarreo y seguro (lugar de importacion a planta).

o Demoras.

Se hace la precision del uso del DEQ en caso de que las partes decidan que
sea el vendedor quien asuma los costos y riesgos al descargar la mercancia.
En cuando al uso del medio de transporte, se aflade que la entrega se podra

realizar “o por un transporte multimodal a bordo de un bugue de destino.”

DEQ (DELIVERED EX-QUAY) - ENTREGADAS EN MUELLE (PUERTO DE DESTINO

CONVENIDO).%®

Significa que el vendedor entrega cuando se ponen las mercaderias a
disposicion del comprador, sin despachar para la importacién, en el muelle
(desembarcadero) en el puerto de destino acordado. El vendedor debe asumir
los costos y riesgos ocasionados al conducir las mercaderias al puerto de
destino acordado y al descargar las mercaderias en el muelle

(desembarcadero). El téermino DEQ exige que el comprador despache las

% jdem
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mercaderias para la importacién y que pague todos los tramites, derechos,

impuestos y demas cargas de la importacion.®®

Obligaciones Del Vendedor.
« Entregar la mercaderia y documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).
o Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion).

¢ Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).

Obligaciones del Comprador.
« Pago de la mercaderia.
o Flete y seguro (lugar de importacion a planta).
o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).

« Demoras.

Este término puede usarse Unicamente para el transporte por mar o por vias de

navegacion interior o para el transporte multimodal.

Las dificultades que se presentaban en el término FAS, también se presentaban
en el término DEQ en cuanto a responsabilizar al vendedor de todo gasto por
concepto de la realizacion de la importacién. El comprador obtendra a su propio
riesgo y costos, la licencia de importacion y realizar los tramites
correspondientes. Si se desea que esta responsabilidad sea del vendedor, se
sefalard en el contrato de compraventa. Los nuevos INCOTERMS establecen
que quien se hara cargo de los gastos relativos a la realizacion del despacho de

importacion seré el comprador.

8 vid. Infra Anexo 11, P.186.
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DDU (DELIVERED DUTY UNPAID) - ENTREGADAS DERECHOS NO PAGADOS (LUGAR DE

DESTINO CONVENIDO).*

Significa que el vendedor ha cumplido su obligacion de entregar cuando ha
puesto la mercancia a disposicién del comprador en el lugar convenido del pais
de importacion y el vendedor ha de asumir todos los gastos y riesgos
relacionados con llevar la mercancia, hasta aquel lugar (excluidos derechos,
impuestos y otros cargos oficiales exigibles a la importacion). Asi como los

gastos y riesgos de llevar a cabo las formalidades aduaneras.®

Obligaciones Del Vendedor.
« Entregar la mercaderia y documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Flete (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).

o Flete y seguro (de lugar de exportacion al lugar de importacion).

Obligaciones del Comprador.
« Pago de la mercaderia.
o Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
o Flete y seguro (lugar de importacion a planta).

e Demoras.

Més alla de la definicion del término, se busca orientar a los usuarios dando
pautas de la correcta aplicacion. En ese sentido, se ha agregado al ultimo
parrafo lo siguiente “Este término puede emplearse con independencia del
modo de transporte, pero cuando la entrega deba tener lugar en el puerto de

destino (a bordo del buque o en el muelle, deben usarse los términos DES 0

% fdem
1 Vid. Infra Anexo 12, P.186.
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DEQ". Asi, si se desea que el vendedor realice tramites de importacion
asumiendo costos y riesgos, deben sefialarse en el contrato de compraventa,
no afiadiendo palabras al término DDU, tal y como se indicaba en los
INCOTERMS 1990. Si se desea que el vendedor asuma gastos adicionales
como IVA, deben incluirse en el contrato de compraventa y no afiadirse en el
término como se indicaba en los INCOTERMS 1990 “IVA PAGADO.”

DDP (DeLIVERED DuTy PAID) - ENTREGADAS DERECHOS PAGADOS (LUGAR DE

DESTINO CONVENIDO).%?

Significa que el vendedor entrega las mercaderias al comprador, despachadas
para la importacion, y no descargadas de los medios de transporte utilizados en
el lugar de destino acordado. El vendedor debe asumir todos los costos y
riesgos ocasionados al llevar las mercaderias hasta aquel lugar, incluyendo los
tramites aduaneros, y el pago de los tramites, derechos de aduanas, impuestos

y otras cargas para la importacion al pais de destino.*®

Obligaciones Del Vendedor.
« Entregar la mercaderia y documentos necesarios.
« Empaque y embalaje.
o Acarreo (de fabrica al lugar de exportacion).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
« Gastos de exportacion (maniobras, almacenaje, agentes).
o Flete (de lugar de exportacion al lugar de importacion).
e Sequro.
« Gastos de importacion (maniobras, almacenaje, agentes).
e Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos).
e Acarreo y seguro (lugar de importacion a planta).

« Demoras.

%2 fdem
% vid. Infra Anexo 13, P.187.
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Obligacion del comprador.

e Pagar la mercaderia.

Se recurre a la advertencia a los usuarios del término, incluyendo un ultimo
parrafo con relacién al uso del DDU: “si las partes desean que el comprador
asuma todos los riesgos y costos de la importacion debe usarse el término
DDU”; Si se desea excluir al vendedor de algun pago de la importacion, debe
sefialarse en el contrato de compraventa y no agregarse al término, como
recomendaban los INCOTERMS 1990. Se aplica a todo medio de transporte,
pero, si la entrega tiene lugar en un punto de destino a bordo del buque o en el
muelle, debe usarse DES 6 DEQ.
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CAPITULOIIL.
MEXICO ANTE LA COMUNIDAD INTERNACIONAL.

3.1 Cuadro Comparativo de Instrumentos Internacionales.

El primer texto legal que mencionaremos sera la CISG (Convencién de las
Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias), seguida de la Ley Modelo de la CNUDMI sobre Arbitraje
Comercial Internacional, para posteriormente exponer los puntos mas
importantes de los principios de la UNIDROIT, y finalizar con los principios del

Derecho Contractual Europeo.

La Convenciéon de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias® (CISG) fue aprobada por una conferencia
diplomética, el 11 de abril de 1980, esta Convencion ofrece un régimen legal
completo y detallado aplicable a la formacién del contrato de compraventa
internacional de mercancias, asi como a las obligaciones del comprador y del
vendedor, a los derechos y acciones de las partes en caso de incumplimiento y
a otros aspectos del contrato. La Convencion entré en vigor el 1° de enero de
1988, comprende en total 101 articulos. Se inicia con un preambulo, en el que
se expresan sus objetivos de aprobacién, y termina con la clausula de
autenticidad que expresa la fecha, las versiones expedidas y precede las firmas

de los representantes. Su articulado se divide en cuatro partes.

En este apartado, podremos observar que en la Convencion de la Venta
internacional de mercaderias, las partes quedan obligadas por algin uso o

practica convenidos. Asi como salvo pacto en contrario se consideraran que

% Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional. [En Linea]
http://www.uncitral.org/uncitral/es/uncitral texts/sale goods.html 15 mayo 2007. 12:07
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tacitamente se ha aceptado la aplicacién al contrato o a su formacion, un uso
del que debian o tendrian conocimiento, es requisito que en el comercio
internacional sea conocida y observada regularmente por las partes en

contratos del mismo tipo en el trafico mercantil.

A continuacion recopilamos las disposiciones mas relevantes de esta
Convencion, con la intencion de comprender el alcance y utilizacion de la

misma para efectos del comercio internacional.

CONVENCION DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE LOS CONTRATOS DE
COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS®

Articulo 1

“1) La presente Convencion se aplicara a los contratos de compraventa de
mercaderias entre partes que tengan sus establecimientos en Estados
diferentes:

a) cuando esos Estados sean Estados Contratantes; o

b) cuando las normas de derecho internacional privado prevean la aplicacion
de la ley de un Estado Contratante...”

Articulo 3

“1) Se consideraran compraventas los contratos de suministro de mercaderias
gque hayan de ser manufacturadas o producidas, a menos que la parte que las
encargue asuma la obligacion de proporcionar una parte sustancial de los
materiales necesarios para esa manufactura o produccion...”

Articulo 4

“La presente Convencion regula exclusivamente la formacion del contrato de
compraventa y los derechos y obligaciones del vendedor y del comprador
dimanante de ese contrato. Salvo disposicion expresa en contrario de la
presente Convencion, ésta no concierne, en particular:

a) a la validez del contrato ni a la de ninguna de sus estipulaciones, ni
tampoco a la de cualquier uso;

b) a los efectos que el contrato pueda producir sobre la propiedad de las

mercaderias vendidas.”

% http://www.uncitral.org/uncitral/es/uncitral_texts/sale _goods/1980CISG.html 15 mayo 2007. 12:07
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Articulo 25

“El incumplimiento del contrato por una de las partes sera esencial cuando
cause a la otra parte un perjuicio tal que la prive sustancialmente de lo que
tenia derecho a esperar en virtud del contrato, salvo que la parte que ha
incumplido no haya previsto tal resultado y que una persona razonable de la

misma condicién no lo hubiera previsto en igual situacién.”

En la Ley modelo de la CNUDMI sobre Arbitraje Comercial Internacional®, el
tribunal decidira conforme a las normas de derecho sefialadas por las partes,
podemos percibir que se basa en la teoria de las partes, asi encontramos que
se hace una sefalizacion a que el tribunal, en todo momento, decidira con
arreglo a las estipulaciones del contrato y que también tendra en cuenta los

usos mercantiles aplicables. Vemos que otorga validez a los usos mercantiles.

El 21 de junio de 1985, al finalizar su 8° periodo anual de sesiones, la Comision
de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI)
aprobé la Ley Modelo de la CNUDMI sobre arbitraje comercial internacional. La
Asamblea General, en su resolucion 40/72 de Il de diciembre de 1985,
recomendod "que todos los Estados examinen debidamente la Ley Modelo sobre
arbitraje comercial internacional, teniendo en cuenta la conveniencia de la
uniformidad del derecho procesal arbitral y las necesidades especificas de la

practica del arbitraje comercial internacional".

Podemos establecer que la Ley Modelo constituye una base solida y alentadora
para la armonizacion y el perfeccionamiento deseados de las leyes nacionales.
Regula todas las etapas del proceso arbitral, desde el acuerdo de arbitraje
hasta el reconocimiento y la ejecucion del laudo arbitral y refleja un consenso
mundial sobre los principios y aspectos mas importantes de la préctica del
arbitraje internacional. Resulta aceptable para los Estados de todas las regiones
y para los diferentes ordenamientos juridicos o sistemas econdmicos del
mundo.

% Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional. [En Linea] op. cit. 15 mayo
2007. 12:07
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Se adoptd la forma de una Ley Modelo como instrumento de armonizacion y
perfeccionamiento dado que consiente a los Estados a proceder con flexibilidad
a la preparacion de nuevas leyes de arbitraje. Parece conveniente atenerse en
la mayor medida posible al modelo, por cuanto ello constituiria la mejor
contribucion a la armonizacion a la que se aspira y redundaria en interés de
quienes recurren al arbitraje internacional, que son fundamentalmente las

partes extranjeras y sus abogados.

La Ley Modelo define como internacional un arbitraje si "las partes en un
acuerdo de arbitraje tienen, al momento de la celebracion de ese acuerdo, sus
establecimientos en Estados diferentes” (parrafo 3) del articulo 1). La inmensa
mayoria de las situaciones que suelen considerarse internacionales responden
a ese criterio. Ademas, un arbitraje es internacional si el lugar del arbitraje, el
lugar del cumplimiento del contrato, o el lugar del objeto del litigio estan
situados fuera del Estado en el que las partes tienen sus establecimientos, o Si
las partes han convenido expresamente en que la cuestion objeto del acuerdo
de arbitraje esta relacionada con mas de un Estado. En lo que respecta a la
expresion "comercial”, no es posible dar una definicion estricta. El articulo 1
incorpora una nota en la que se pide "una interpretaciébn amplia para que
abarque las cuestiones que se plantean en todas las relaciones de indole
comercial, contractuales o no". La nota de pie de pégina al articulo 1 contiene
una lista de ejemplos de relaciones que deben considerarse comerciales, con lo
que hace hincapié en la amplitud interpretativa que se propone, e indica que lo

gue la ley nacional pueda considerar "comercial" no es un factor determinante.

Otro aspecto de la aplicabilidad es el relativo a lo que podria denominarse
ambito territorial de aplicacion. Conforme al péarrafo 2) del articulo 1, la Ley
Modelo en la forma en que haya sido promulgada en un Estado determinado se
aplicar4 unicamente si el lugar del arbitraje se encuentra en el territorio de ese
Estado. Pero hay una excepcion importante y logica. El parrafo 1) del articulo 8

y el articulo 9, que se refieren al reconocimiento de los acuerdos de arbitraje,
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incluida su compatibilidad con las medidas provisionales cautelares, y los
articulos 35 y 36 sobre reconocimiento y ejecucién de los laudos arbitrales,
tienen un alcance mundial, es decir, se aplican independientemente de que el
lugar del arbitraje esté en ese Estado o en otro Estado y, en cuanto a los

articulos 8 y 9, aunque el lugar del arbitraje todavia no se haya determinado.

El criterio estrictamente territorial, que rige la mayor parte de las disposiciones
de la Ley Modelo, se adoptd en aras de la certidumbre y habida cuenta de las
siguientes circunstancias. La gran mayoria de las leyes nacionales considera al
lugar del arbitraje como criterio exclusivo y, cuando facultan a las partes para
elegir la ley procesal de un Estado que no es aquél donde se sustancia el
arbitraje, se ha observado que las partes rara vez hacen uso de esa facilidad en
la practica. La Ley Modelo, por su contenido liberal, hace menos necesario adn
elegir una ley "extranjera" en lugar de la Ley (Modelo) del lugar del arbitraje,
sobre todo porque otorga a las partes amplia libertad para formular las normas
de las actuaciones arbitrales. Por ejemplo, las partes tienen la posibilidad de
incorporar al acuerdo de arbitraje disposiciones procesales de una ley
"extranjera"” siempre que no haya conflicto con las pocas disposiciones
imperativas de la Ley Modelo. Ademas, el criterio territorial estricto tiene
considerables ventajas practicas en lo que respecta a los articulos 11, 13, 14,
16, 27 y 34, que encomiendan a los tribunales judiciales del Estado respectivo

las funciones de asistencia y supervision del arbitraje.

Al igual que en la Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderias, creemos conveniente citar los

puntos medulares en cuanto a la aplicacién del Arbitraje Internacional.



LEY MODELO DE LA CNUDMI SOBRE ARBITRAJE COMERCIAL
INTERNACIONAL®’

Articulo 1. Ambito de aplicacion

“l) La presente Ley se aplicar4d al arbitraje comercial internacional, sin
perjuicio de cualquier tratado multilateral o bilateral vigente en este Estado...”
“...3) Un arbitraje es internacional si:

a) las partes en un acuerdo de arbitraje tienen, al momento de la celebracion
de ese acuerdo, sus establecimientos en Estados diferentes, o

b) uno de los lugares siguientes esta situado fuera del Estado en el que las
partes tienen sus establecimientos:

i) el lugar del arbitraje, si éste se ha determinado en el acuerdo de arbitraje o
con arreglo al acuerdo de arbitraje;

i) el lugar del cumplimiento de una parte sustancial de las obligaciones de la
relacion comercial o el lugar con el cual el objeto del litigio tenga una relacion
mas estrecha; o

¢) las partes han convenido expresamente en que la cuestion objeto del
acuerdo de arbitraje esta relacionada con mas de un Estado...”

“...5) La presente Ley no afectara a ninguna otra ley de este Estado en virtud
de la cual determinadas controversias no sean susceptibles de arbitraje o se
puedan someter a arbitraje Unicamente de conformidad con disposiciones que
no sean las de la presente Ley..."

Articulo 16. Facultad del tribunal arbitral para decidir acerca de su
competencia

“1) EIl tribunal arbitral estara facultado para decidir acerca de su propia
competencia, incluso sobre las excepciones relativas a la existencia o a la
validez del acuerdo de arbitraje. A ese efecto, una clausula compromisoria que
forme parte de un contrato se considerard como un acuerdo independiente de
las demas estipulaciones del contrato. La decision del tribunal arbitral de que
el contrato es nulo no entrafiara ipso jure la nulidad de la clausula
compromisoria...”

Articulo 28. Normas aplicables al fondo del litigio

“1) El tribunal arbitral decidir4 el litigio de conformidad con las normas de
derecho elegidas por las partes como aplicables al fondo del litigio. Se
entendera que toda indicacion del derecho u ordenamiento juridico de un
Estado determinado se refiere, a menos que se exprese lo contrario, al

derecho sustantivo de ese Estado y no a sus normas de conflicto de leyes.

%7 http://2005.sice.oas.org/dispute/comarb/uncitral/icomars1.asp 16 mayo 2007. 00:24
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2) Si las partes no indican la ley aplicable, el tribunal arbitral aplicara la ley que
determinen las normas de conflicto de leyes que estime aplicables.

3) El tribunal arbitral decidir4 ex aequo et bono 0 como amigable componedor
sélo si las partes le han autorizado expresamente a hacerlo asi.

4) En todos los casos, el tribunal arbitral decidira con arreglo a las
estipulaciones del contrato y tendra en cuenta los usos mercantiles aplicables
al caso.”

Articulo 35. Reconocimiento y ejecucion

“1) Un laudo arbitral, cualquiera que sea el pais en que se haya dictado, sera
reconocido como vinculante y, tras la presentacién de una peticién por escrito
al tribunal competente, serd ejecutado en conformidad con las disposiciones
de este articulo y del articulo 36.

2) La parte que invoque un laudo o pida su ejecucion debera presentar el
original debidamente autenticado del laudo o copia debidamente certificada
del mismo, y el original del acuerdo de arbitraje a que se refiere el articulo 7 o
copia debidamente certificada del mismo. Si el laudo o el acuerdo no estuviera
redactado en un idioma oficial de este Estado, la parte debera presentar una

traduccién debidamente certificada a ese idioma de dichos documentos...”

Los principios y soluciones concretas adoptadas en la Ley Modelo tienen como
objetivo reducir o eliminar los problemas y dificultades indicados. Como
respuesta a las insuficiencias y disparidades de las leyes nacionales, la Ley
Modelo establece un régimen juridico especialmente adaptado al arbitraje
comercial internacional, que no afecta a ningun tratado pertinente en vigor en el
Estado que la adopta. Aunque la uniformidad sélo es necesaria respecto de los
casos internacionales, los Estados pueden tener también interés en actualizar y
perfeccionar la ley de arbitraje en relacidon con los casos que no tengan ese
caracter y proceder, en funcién de ese interés, a promulgar una legislacion

moderna basada en la Ley Modelo para ambos tipos de casos.

La Ley Modelo responde al propdsito de resolver problemas relacionados con la
situacion actual de las leyes nacionales sobre arbitraje. La necesidad de

perfeccionamiento y armonizacion se basa en la comprobacion de que las leyes
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nacionales suelen ser inadecuadas para los casos internacionales y de que

existe una notable disparidad entre ellas.

La reciente edicion (2004) de los Principios de UNIDROIT sobre Contratos
Comerciales Internacionales®®, misma que se publica diez afios después de
haber aparecido la primera, viene a actualizar las reglas generales que en esa
materia el propio Instituto Internacional para la Unificacion del Derecho Privado

habia formulado.

El objetivo principal del Instituto de Roma, después de efectuar un sondeo y
verificar la utilidad que en la practica mercantil habian tenido los Principios a
nivel mundial, fue el de procurar su perfeccionamiento e incluir nuevas reglas
generales en el &mbito de los contratos internacionales. Los capitulos
relacionados con la extincion de las obligaciones a través de la compensacion,
la cesion de los derechos contractuales y los plazos de prescripcion, son

materias que la edicion de 1994 no contemplaba.

Asimismo, las nuevas secciones que establecen normatividad sobre las
facultades de los mandatarios y que clarifican los derechos de terceros en la
esfera de la contratacion mercantil, vienen a consolidar el instrumento que
propiciara la unificacion de esta materia. No obstante la calidad cientifica de los
Principios, a menos que las partes hayan acordado expresamente someter el
contrato a sus disposiciones, sus reglas generales soOlo podran aplicarse
cuando dichas partes hubiesen convenido en que el acuerdo se rija por los
“principios generales del derecho” o expresiones semejantes. Ahora también
aplican, conforme a su Ultima edicion, cuando los contratantes no hubieran

elegido ninguna ley especifica para regular su acuerdo.

Cuando hablamos de UNIDROIT no debemos olvidar que nos referimos a los

Principios Relativos a los Contratos del Instituto Internacional para la Unificacion

% Instituto de Investigaciones Juridicas de la Universidad Nacional Auténoma de México [En Linea]
www.juridicas.unam.mx/publica/librev/rev/derpriv/cont/11/dtr/dtr6.pdf 18 mayo 2007. 09:13
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del Derecho Privado, los cuales se hayan inscrito en una corriente de
renovacion de las fuentes del Derecho y mas particularmente de Derecho
Internacional privado econémico o Derecho Comercial Internacional.?®
Debemos este trabajo al UNIDROIT: organismo internacional
intergubernamental, institucion respetable con cartas de nobleza, instalada en
Villa Aldobrandini (Roma), propiedad del Estado Italiano; fundada el 2 de
septiembre de 1926 por un decreto del gobierno italiano como 6rgano auxiliar
de la Sociedad de Naciones; reconstituida en 1940 por virtud de un acuerdo
multilateral denominado Estatuto Organico que le reconoce personalidad

juridica propia.

El UNIDROIT constituye el complemento natural del diptico iniciado con la
Conferencia de La Haya de Derecho Internacional Privado, a la cual compete
unificar las reglas sobre conflicto de leyes. Las actividades del Instituto se
encaminan hacia las cuestiones de derecho comercial, las cuales se prestan
mejor a la creacion de normas materiales. Se trata pues, de una de las
organizaciones permanentes que preparan textos legislativos cuyo contenido
son reglas uniformes de derecho material, que posteriormente conformaran
convenciones de derecho uniforme. El Grupo de Trabajo concluyé la ultima
discusion de los diversos borradores de los capitulos, en febrero de 1994, y en
mayo del mismo afio, el texto final de los Principios del UNIDROIT fue sometido

al Consejo Directivo para su aprobacién y posterior edicién oficial.*®

Un camino idéntico siguieron los autores de un proyecto denominado Comision
Lando, quienes elaboraron los Principios del Derecho Europeo de los Contratos,

de los cuales hablaremos mas adelante.

Ahora bien, creemos preciso abundar en algunos de estos Principios, toda vez

que para la materia mercantil, son de suma importancia en cuanto a la Libertad

% | ABARIEGA Villanueva, Pedro Alfonso. “Los Principios UNIDROIT: un Cédigo Internacional de los
Contratos Mercantiles.” Revista de derecho Privado. México, Mc. Graw Hill, UNAM, Afio 9, Nim. 25, p. 41-
42.

199 fbidem. P.49.



75

contractual, para lo cual debera establecerse dentro de su contrato la clausula

respectiva que haga mencion a ellos.

PRINCIPIOS UNIDROIT SOBRE LOS CONTRATOS COMERCIALES
INTERNACIONALES 2004

ARTICULO 1.1

(Libertad de contratacion)

“Las partes son libres para celebrar un contrato y para determinar su contenido.
ARTICULO 1.4

(Normas de caracter imperativo)

“Estos Principios no restringen la aplicacion de normas de caracter imperativo,
sean de origen nacional, internacional o supranacional, que resulten
aplicables conforme a las normas pertinentes de derecho internacional
privado.

Las partes que deseen aplicar a su contrato los Principios pueden usar la
siguiente clausula, con la adicion de eventuales excepciones o modificaciones:
“... El presente contrato se rige por los Principios de UNIDROIT (2004)
[excepto en lo que respecta a los Articulos ...]".

Si las partes desearan pactar también la aplicacion de un derecho nacional en
particular pueden recurrir a la siguiente formula:

“El presente contrato se rige por los Principios de UNIDROIT (2004) [excepto
en lo que respecta a los Articulos ...”], integrados cuando sea necesario por el
derecho [del Estado “X"].”

ARTICULO 1.9

(Usos y practicas)

“(1) Las partes estan obligadas por cualquier uso en que hayan convenido y
por cualquier practica que hayan establecido entre ellas.

(2) Las partes estan obligadas por cualquier uso que sea ampliamente
conocido y regularmente observado en el comercio internacional por los
sujetos participantes en el trafico mercantil de que se trate, a menos que la
aplicacién de dicho uso sea irrazonable.”

ARTICULO 6.1.1

(Momento del cumplimiento)

“Una parte debe cumplir sus obligaciones:

(a) si el momento es fijado o determinable por el contrato, en ese momento;

101_http://www.unidroit.org/spanish/principles/contracts/principles2004/blackletter2004.pdf 18 mayo 2007.
10:03




(b) si un periodo de tiempo es fijado o determinable por el contrato, en
cualquier momento dentro de tal periodo, a menos que las circunstancias
indiquen que a la otra parte le corresponde elegir el momento del
cumplimiento;

(c) en cualquier otro caso, en un plazo razonable después de la celebracion
del contrato.”

ARTICULO 7.1.1

(Definicién del incumplimiento)

“El incumplimiento consiste en la falta de ejecucion por una parte de alguna de
sus obligaciones contractuales, incluyendo el cumplimiento defectuoso o el
cumplimiento tardio.”

ARTICULO 7.1.4

(Subsanacion del incumplimiento)

“(1) La parte incumplidora puede subsanar a su cargo cualquier
incumplimiento, siempre y cuando:

(a) notifigue sin demora injustificada a la parte perjudicada la forma y el
momento propuesto para la subsanacion;

(b) la subsanacién sea apropiada a las circunstancias;

(c) la parte perjudicada carezca de interés legitimo para rechazarla; y

(d) dicha subsanacién se lleve a cabo sin demora...”

ARTICULO 7.2.4

(Pena judicial)

“(1) Cuando un tribunal ordena a una parte que cumpla, también puede
ordenar que pague una pena si no cumple con la orden.

(2) La pena sera pagada a la parte perjudicada, salvo que normas imperativas
del derecho del foro dispongan otra cosa. El pago de la pena a la parte
perjudicada no excluye el derecho de ésta al resarcimiento.”

ARTICULO 7.3.1

(Derecho a resolver el contrato)

“(1) Una parte puede resolver el contrato si la falta de cumplimiento de una de
las obligaciones de la otra parte constituye un incumplimiento esencial...”
ARTICULO 10.1

(Ambito de aplicacion de este capitulo)

“(1) El ejercicio de los derechos regulados por estos Principios esta limitado
por la expiracion de un periodo de tiempo denominado “periodo de
prescripcidn”, segun las reglas de este capitulo.

(2) Este capitulo no regula el tiempo en el cual, conforme a estos Principios,

se requiere a una parte, como condicion para la adquisicién o ejercicio de su
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derecho, que notifique a la otra parte o lleve a cabo un acto distinto a la
apertura de un procedimiento juridico.”

ARTICULO 10.2

(Periodos de prescripcion)

“(1) El periodo ordinario de prescripcion es tres afios, que comienza al dia
siguiente en que el acreedor conocié o debié haber conocido los hechos a
cuyas resultas el derecho del acreedor puede ser ejercido.

(2) En todo caso, el periodo maximo de prescripcion es diez afos, que

comienza a partir del dia siguiente en que el derecho puede ser ejercido.”

Los Principios podran ser utilizados paralelamente para interpretar o en su caso
suplementar disposiciones de la legislacion interna. También podran servir
como un modelo para legislar a nivel nacional e internacional. Estamos frente a
un instrumento valioso de derecho privado que, sin ser vinculatorio ni requerir
firma, ratificacion o adhesion, aporta a las partes que participan en la

contratacion internacional una guia de neutralidad en sus negociaciones.

En cuanto a los principios de la UNIDROIT y los Principios de Derecho
Contractual Europeo, es evidente que los ultimos se han basado en su totalidad
en el articulo de los principios de UNIDROIT. Ambos expresan la misma idea
casi con los mismos vocablos. Y es evidente que los principios ya mencionados,
manifiestan una aceptacion a la teoria de la voluntad de las partes, asi como
una excepcion que nos parece importante: la aplicacion de dicho uso fuera

irrazonable.

Cabe mencionar que los Principios UNIDROIT no pretenden unificar cada uno
de los derechos nacionales, mas bien proponen enunciar los principios y reglas
en materia contractual que son comunes a los diversos sistemas juridicos
existentes, e indicar las soluciones que mejor se adapten a las particulares

exigencias del comercio internacional.*®?

192 ) ABARIEGA Villanueva, Pedro. Op. Cit. P.57.
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Los Principios de Derecho Europeo de los Contratos'® son fruto de la Comision
de Derecho Europeo de los Contratos (Comisién on European Contract Law),
entidad constituida entre 1980 y 1982 a solicitud de la entonces Comunidad
Europea (hoy UE) por iniciativa y bajo la presidencia de Ole Lando, de la
escuela de Negocios de Copenhague, con la colaboracion de Winfried
Hauschild, jefe de la division en la Direccién General para el Mercado Interno de
la Comision de la ahora Union Europea y conformada por juristas provenientes

de los distintos paises pertenecientes a dicha organizacion.

Algunas de las funciones que se les han asignado son: Ayudar a la
interpretacion e integracion del Derecho Privado comunitario vigente; Servir
como legislacion modelo; Ser incorporados por las partes en sus contratos, ya
sea directamente o como derecho aplicable en caso de disputa; Contribuir al
nacimiento de un nuevo ius commune europae. A igual que los Principios
UNIDROIT tienden a unificar el Derecho con herramientas distintas a las

legislativas.

A continuacion, presentaremos los articulos mas importantes en la aplicacién de
los Principios de Derecho Europeo, asi como la referencia a la libertad

contractual y las normas imperativas.

PRINCIPIOS DE DERECHO EUROPEO DE LOS CONTRATOS.'*

Articulo 1:101: Aplicacion de los principios

(1) Los presentes principios tienen por finalidad ser aplicados como reglas
generales del Derecho de los contratos en la Unién europea.

(2) Seran de aplicacion cuando las partes hayan acordado incorporarlos al
contrato o someter su contrato a los mismos.

(3) También podran aplicarse cuando las partes:

(a) Hayan convenido que su contrato se rija por los “principios generales del

derecho”, la “lex mercatoria” o hayan utilizado expresiones similares.

103 |nstituto de Investigaciones Juridicas de la Universidad Nacional Autbnoma de México [En Linea]

http://www.bibliojuridica.org/libros/5/2348/21.pdf 18 mayo 2007. 09:23
104http://frontpage.cbs.dk/law/commission_on_european_contract law/PECL %20spansk/Principioslandol+l|
.doc 24 mayo 2007. 23:14
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(b) No hayan escogido ningln sistema o normativa legal que deba regir su
contrato.

(4) Los presentes principios pueden aportar soluciones a cuestiones no
resueltas por el ordenamiento o la normativa legal aplicable.

Articulo 1:102: Libertad contractual

(1) Las partes son libres para celebrar un contrato y establecer su contenido,
dentro del respeto de la buena fe y de las normas imperativas dispuestas por
los presentes principios.

(2) Las partes pueden excluir la aplicacién de cualesquiera de los presentes
principios o derogar o modificar sus efectos, salvo que los principios hubieran
establecido otra cosa.

Articulo 1:103: Normas imperativas

(1) Cuando el Derecho en otro caso aplicable lo permita, las partes pueden
optar por regir su contrato conforme a los presentes principios, excluyendo asi
la aplicacion del Derecho imperativo nacional.

(2) No obstante, deberan respetarse las normas imperativas del Derecho
nacional, supranacional o internacional que sean aplicables segun las normas
de Derecho internacional privado, con independencia de la normativa que rija
el contrato.

Articulo 1:105: Usos y préacticas

(1) Las partes quedan sujetas a los usos que hayan aceptado y a las practicas
entre ellas establecidas.

(2) Quedan asimismo sujetas a todo uso que cualquier persona en la misma
situacién consideraria generalmente aplicable, salvo aquellos casos en los

gue su aplicacién no fuera razonable.

3.2. Cuadro Exponente de las Leyes de la Comunidad Internacional en

Materia Mercantil.

Republica de Venezuela.

Venezuela hace una clara diferencia entre los arbitrajes de derecho y de
equidad asi como en sus fundamentaciones de actuacion, so6lo que para
ambos casos, los arbitros consideraran siempre las estipulaciones del contrato,

ademas de los usos y costumbres mercantiles. La Ley de Arbitraje
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Comercial'® es sumamente moderna, y establece que mediante una clausula
compromisoria, dentro o fuera del cuerpo del contrato, las partes acuerdan que
en caso de conflicto, éste se dirimira por medio de arbitraje, que puede ser
institucional o independiente y de derecho o de equidad, permitiendo que los
contratantes elijan el nimero de arbitros, el cual siempre deberé ser impar, el
lugar dentro o fuera del pais, e inclusive el idioma en que se va a ventilar el

arbitraje.

La decisioén del o los arbitros no es apelable, pero si admite recurso de nulidad,
cuando no se ha cumplido con las normas procedimentales que la ley
contempla, como por ejemplo cuando la parte contra la cual se invoca
demuestre que una de las partes estaba afectada por alguna incapacidad al

momento de celebrarse el acuerdo de arbitraje.

El laudo arbitral, cualquiera que sea el pais en el que haya sido dictado, sera
reconocido por los tribunales ordinarios como vinculante e inapelable, y tras la
presentacion de una peticion por escrito al Tribunal de Primera Instancia
competente sera ejecutado forzosamente por este sin requerir exequatur,
segun las normas que establece el Cddigo de Procedimiento Civil para la

ejecucion forzosa de las sentencias.

La mediacion es un procedimiento poco conocido en Venezuela no obstante en
los ultimos meses se ha despertado gran interés por el tema por ser mas
flexible, informal, breve y econémico que el arbitraje, por lo que esta destinado
a ser utilizado con mayor frecuencia una vez que los abogados y los
ciudadanos en general, se familiaricen con este procedimiento y se promulgue
una ley especial que lo norme junto con la Conciliacion. Practicamente en todos
los paises latinoamericanos, hay leyes sobre la materia, pues se considera que
es necesario darle fuerza legal al acuerdo de las partes, para garantizar su

cumplimiento.

195 sistema de Informacion sobre Comercio Exterior. [En Linea]
http://www.sice.oas.org/countries_s.asp 16 mayo 2007. 01:12
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En los Estados Unidos de América, el auge de mediacién es muy grande y
para quienes pudiesen pensar que este procedimiento es una herramienta que
tiene mayor utilidad en grupos sociales con diferentes caracteristicas que las
nuestras, acotamos que en los tres estados donde la mediacion tiene mas éxito
son Florida, Texas y California, entidades donde, es de todos conocido, viven
millones de latinos. Volviendo la mirada hacia nuestros vecinos, ambos
procesos se manejan con éxito, por ejemplo en Colombia desde hace mas de
10 afios, lo mismo en Argentina, Brasil, Ecuador, Per(, Costa Rica, Guatemala,
México, es decir en casi la totalidad de los paises latinoamericanos, se utiliza
con mayor o menor preponderancia la mediacién y la conciliacién. El hecho
cierto, es que los medios alternos de resolucion de conflictos estan con

nosotros y aqui se quedan.

LEY DE ARBITRAJE COMERCIAL '

Articulo 1° “Esta Ley se aplicara al arbitraje comercial, sin perjuicio de
cualquier tratado multilateral o bilateral vigente.”

Articulo 5°. “El "acuerdo de arbitraje” es un acuerdo por el cual las partes
deciden someter a arbitraje todas o algunas de las controversias que hayan
surgido o puedan surgir entre ellas respecto de una relaciéon juridica
contractual o no contractual. El acuerdo de arbitraje puede consistir en una
clausula incluida en un contrato, o en un acuerdo independiente.

En virtud del acuerdo de arbitraje las partes se obligan a someter sus
controversias a la decision de arbitros y renuncian a hacer valer sus
pretensiones ante los jueces. El acuerdo de arbitraje es exclusivo y excluyente

de la jurisdiccion ordinaria.”

Como hemos podido observar, la Ley de Arbitraje Comercial, en la Republica de
Venezuela es muy similar a la Ley Modelo sobre Arbitraje Internacional, pero
desde un principio se autoprotege al aplicarse sin perjuicio de los tratados en

los que Venezuela haya sido parte.

106 http://www.sice.oas.org/DISPUTE/COMARB/Venezuela/Larbcoms.asp 17 mayo 2007. 11: 43
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Estado Libre Asociado de Puerto Rico.

El Cédigo de Comercio de Puerto Rico menciona que los usos del comercio
tendran una funcién de supletoriedad en caso de que los actos no estuvieren
especificados en dicho Cadigo, y los usos tomados en cuentan seran lo que

generalmente en cada plaza se sigan.

CODIGO DE COMERCIO"’

Art. 1. Quiénes son comerciantes. (10 L.P.R.A. sec. 1001)

Son comerciantes, para los efectos de este Cadigo:

(1) Los que, teniendo capacidad legal para ejercer el comercio, se dedican a él
habitualmente, en nombre propio.

(2) Las compainiias, corporaciones y asociaciones mercantiles o industriales,
gue se constituyeren con arreglo a este Cddigo o a leyes especiales, y las
corporaciones y compafilas que se hayan organizado en el extranjero,
también para fines mercantiles e industriales, y que estén debidamente
autorizadas para hacer negocios en Puerto Rico.

Art. 2. Disposiciones por que se rigen los actos de comercio; actos de
comercio, definicion. (10 L.P.R.A. sec. 1002)

Los actos de comercio, sean 0 no comerciantes los que los ejecuten, y estén o
no especificados en este Cédigo, se regiran por las disposiciones contenidas
en él; y en su defecto, por los usos del comercio observados generalmente en
cada plaza, y a falta de ambas reglas, por las del derecho comun.

Seran reputados actos de comercio los comprendidos en este Cédigo, y

cualesquiera otros de naturaleza analoga.

Republica de El Salvador.

El Cédigo de Comercio de El Salvador indica que los comerciantes, actas de
comercio y cosas mercantiles se regiran por dicho cédigo, en caso de que

dichas normas no pudieran resolver el conflicto, los usos y costumbres tendran

197 hitp://www.microjuris.cl/mjpr/leyes/leyes.cfm 29 mayo 2007. 10:05
http://www.lexjuris.com/lexcomercio.htm 29 mayo 2007. 10:58




83

la segunda posicion de supletoriedad y en tercer lugar lo seran las normas del

codigo civil. En comparacion con el derecho mexicano.

CODIGO DE COMERCIO.*®

Art. 1.-los comerciantes, los actos de comercio y las cosas mercantiles se
regiran por las disposiciones contenidas en este cddigo y en las demas leyes
mercantiles, en su defecto, por los respectivos usos y costumbres, y a falta de
estos, por las normas del cédigo civil.

Los usos y costumbres especiales y locales prevaleceran sobre los generales.

Republica de Paraguay.

En la ley del comerciante de Paraguay el articulo 2 sefiala que, en primer lugar
las normas especiales de esta ley, en caso de no ser suficientes se recurrira a
las disposiciones del Cadigo Civil, los usos y costumbres mercantiles sélo se
tomaran en cuenta cuando la ley se refiera a ellos, ya sea para determinar el
sentido de las palabras o frases del comercio; o para interpretar actas o

convenciones de la misma naturaleza.

LEY No. 1034/83 DEL COMERCIANTE'®®

EL CONGRESO DE LA NACION PARAGUAYA SANCIONA CON FUERZA
DE LEY:

Art. 1o0. - La presente ley tiene por objeto regular la actividad profesional del
comerciante, sus derechos y obligaciones, la competencia comercial, la
transferencia de los establecimientos mercantiles y caracterizar los actos de
comercio.

Art. 20. - A falta de normas especiales de esta ley, se aplicaran las
disposiciones del Codigo Civil. Los usos y costumbres mercantiles pueden
servir de regla sélo cuando la ley se refiera a ellos, para determinar el sentido
de las palabras o frases técnicas del comercio y para interpretar los actos o

convenciones de la misma naturaleza.

198 hitp://www.asamblea.gob.sv/leyes/19700671.htm 29 mayo 2007. 22:33
199 http://www.bcp.gov.py/supseg/comerciante.htm 29 mayo 2007. 23:15
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Republica de Panama.

Por ultimo hacemos referencia a la ley de Panama, El Decreto Ley no. 5, del 8
de Julio de 1999, por la cual se establece el Régimen General de Arbitraje de la
Conciliacién y de la Mediacion''®, fue presentado ante el Primer Congreso
Mundial de Arbitraje y la XVIII Conferencia Interamericana de Arbitraje
Comercial que recién se celebr6, en la Ciudad de Panam4, del 18 al 22 de
octubre de 1999; Manifiesta en los respectivos capitulos, los aspectos
primordiales de la institucion arbitral como técnica especifica de solucion de
conflictos. Cuenta con Disposiciones Generales que dan cuenta del concepto
de arbitraje y de sus modalidades. En los sucesivos capitulos esta la parte
correspondiente al Convenio, en sus diversos elementos y circunstancias; a la

Constitucion del Tribunal Arbitral y al procedimiento a seguir.

El Titulo II, esta dedicado a la Conciliacion y la Mediacion. A partir del Capitulo
Il el Decreto Ley se da la normativa que rige sobre la Mediacion. La nueva
disposicién esta recogida en los Articulos 52 al 60 por medio del cual:

» Se puntualiza la mediacion como método alternativo para la solucion de

conflictos;

* Los principios que orientan la mediacion;

 La forma en que se da la mediacién (publica o privada);

* Qué materias pueden someterse al tramite de la mediacion;

» Sobre el convenio que se debe suscribir y la confidencialidad de lo que se

trataran en las consultas;

» La mediacion puede tener lugar ya sea judicial o extrajudicialmente;

» Sobre el ente que otorga el reconocimiento y autorizacion que se le

concede a centros, entidad privadas, organizaciones para llevar a cabo la

mediacion;

* Requerimientos para ejercer la mediacion;

* Quiénes no pueden ser nombrados conciliadores y mediadores.

110 sistema de Informacién sobre Comercio Exterior. [En Linea] op. cit. 17 mayo 2007. 12:20
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Decidimos referirla al ultimo, debido a los aspectos relevantes que contiene. En
su primer articulo sefiala cuando un arbitraje comercial es internacional. En el
articulo 26 enumera cuéles seran las reglas de Derecho que aplicara y en qué
clase de arbitraje. También hace referencia al articulo 43 en el caso de que el
arbitraje sea comercial internacional. Este ultimo articulo evoca que los usos y
costumbres se tomaran en cuenta en todo momento, las estipulaciones del
contrato y las reglas de contratacion privada internacional. En el articulo 27
expresa qué debe de tomar en cuenta el tribunal arbitral para la aplicacion del
Derecho que gobierna la relacién contractual. Se hace referencia a los usos y
practicas mercantiles e integra a los principios de los contratos de comercio
internacional de UNIDROIT. En nuestra investigacion encontramos que es el

anico pais que integra los principios UNIDROIT a una ley nacional.

DECRETO LEY NO. 5, DEL 8 DE JULIO DE 1999, POR LA CUAL SE
ESTABLECE EL REGIMEN GENERAL DE ARBITRAJE DE LA
CONCILIACION Y DE LA MEDIACION™

ARTICULO 1:“El arbitraje es una institucion de solucién de conflictos mediante
el cual cualquier persona con capacidad juridica para obligarse somete las
controversias surgidas o que puedan surgir con otra persona, al juicio de uno
0 mas arbitros, que deciden definitivamente mediante laudo con eficacia de
cosa juzgada, de conformidad a lo establecido en el presente Decreto Ley.”
ARTICULO 2:’No podran ser sometidas a arbitraje, las siguientes
controversias:

1.Las que surjan de materias que no sean de la libre disposicién de las partes.
Se entiende por tales, entre otras, todas aquellas afectas al desempefio de
potestades publicas o las que derivan de funciones de proteccion o tutela de
personas 0 que estan reguladas por normas de imperativas de Derecho.
2.Cuestiones sobre las que haya recaido resolucion judicial que hagan transito
a cosa juzgada.”

ARTICULO 5: “El arbitraje comercial internacional es, de conformidad a el
presente Decreto Ley, cuando el objeto o negocio juridico contenga elementos

de extranjeria o de conexién suficientemente significativos que lo caractericen

M1 hitp:/Avww.sice.oas.org/DISPUTE/COMARB/Panama/Ley5b.asp 17 mayo 2007. 12: 47
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como tal o bien que conforme a la regla de conflicto del foro lo califiquen como
internacional...”

ARTICULO 26: “El tribunal arbitral aplicara las reglas de Derecho si el
arbitraje es de Derecho y su libre criterio si el arbitraje es de equidad.

En el caso de ser el arbitraje comercial internacional, se procederan en la
forma prevista en el Articulo 43 del presente Decreto Ley.

En todo caso, se tendran en cuenta las estipulaciones del contrato y los usos
mercantiles que se consideren de aplicacion.”

ARTICULO 43: “Si el arbitraje es comercial internacional de conformidad con
el presente Decreto Ley, o0 cuando se presenten de manera general elementos
de extranjeria que determinen su internacionalizacion, regirdn las siguientes
disposiciones especiales:

1. La capacidad de las partes en un convenio arbitral se regira de conformidad
a la ley personal.

2. La ley aplicable al convenio arbitral, en lo que afecta a la validez y los
efectos, seréa la expresamente designada por las partes, por si 0 a través del
reglamento de una institucién de arbitraje; en su defecto, por la ley del lugar
en donde haya de dictarse el laudo arbitral. Si éste no estuviere determinado,
se aplicara la ley del lugar de celebracién del convenio arbitral cuando éste
constase expresamente; en su defecto, por la ley panamenfa.

3. En el arbitraje de Derecho el tribunal arbitral decidira conforme a la ley
designada por las partes, por si 0 a través del reglamento de una institucion
de arbitraje que sea aplicable. En su defecto, por la ley que determinen
libremente a los arbitros, aplicando o no una norma de conflicto, sin

desnaturalizar la voluntad de las partes...”

Analizando las leyes de la Comunidad Internacional, podemos afirmar que
todas convergen en la utilizacion de las disposiciones generales de sus propios
Cddigos, y a falta de disposicion expresa a los usos comerciales o bien al
Derecho Comun.

3.3. Integracion de México en la Economia Mundial.

En general, los principales aspectos que caracterizaron la evolucion de la
actividad econémica en México durante 2006, fueron los siguientes:



1)

2)

3)

4)

5)

6)
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La demanda agregada y el PIB registraron crecimientos mayores a los
observados en 2005, pero ambos renglones mostraron una

desaceleracién en la segunda mitad de 2006.

Los dos componentes de la demanda — la interna y la externa —
presentaron aumentos importantes. En la demanda interna sobresalio la

expansion del gasto de consumo.

El dinamismo del gasto de consumo privado se vio favorecido por varios
factores destacando, entre otros, los siguientes: una mayor disponibilidad
de financiamiento; la mejoria del empleo y el crecimiento en términos
reales de las remuneraciones en varios sectores; y nuevos incrementos
de los recursos provenientes del exterior por concepto de remesas

familiares.

La inversién crecid por tercer afio consecutivo a un ritmo superior al que
registrd el producto. Este comportamiento provino de aumentos de los
gastos en inversion tanto publica como privada. EI componente del gasto
de inversibn con mayor crecimiento fue el de los bienes de capital

importados.

En su conjunto, el nivel de gasto publico en 2006 super6 al del afio
anterior, como resultado de incrementos tanto de los gastos de consumo
como de los de inversién. Tal aumento se vio favorecido por mayores
ingresos publicos derivados, en parte, de los elevados precios del

petréleo que prevalecieron en el afio.

Las exportaciones de bienes y servicios mostraron un repunte con
relacién a sus niveles en 2005. Este avance de las ventas al exterior se

alcanz0 a pesar de que en el segundo semestre de 2006 se
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desaceleraron las importaciones efectuadas por Estados Unidos,

principal destino de nuestras exportaciones.

7) Al cierre de 2006, el indice de confianza de los consumidores, el indice
de confianza de los analistas econdmicos del sector privado y el
indicador relativo al clima de los negocios y al nivel de confianza en el
sector manufacturero, mostraron niveles superiores a los de diciembre

del afio previo.

8) El crecimiento del PIB respondi6 a aumentos de sus tres sectores:

agropecuario, industrial y de servicios.

9) En 2006, al igual que ocurrid en los afios previos, la expansion anual del
producto fue mayor en su componente de bienes no comerciables que en
el de comerciables. Sin embargo, se redujo la brecha entre ambas tasas

de crecimiento.

De acuerdo con el Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e Informatica*?
(INEGI), en 2006 el PIB de México crecié 4.8 por ciento a precios constantes.
Asimismo, su ritmo de expansion se moderd en el transcurso de la segunda
parte del afio (variaciones anuales de 5.2 y 4.4 por ciento en el primero y
segundo semestres del afio). Cabe sefalar que el crecimiento del producto en
2006 resulté mayor al que habian previsto los analistas econdmicos del sector
privado. De hecho, tal prevision fue revisada al alza a lo largo del afio, pasando

de 3.5 por ciento en enero a 4.7 por ciento en diciembre.

Durante 2006, la expansion de la economia mundial continué a un ritmo
dinamico, al tiempo que se redujeron las discrepancias en las tasas de
crecimiento entre las economias. En el Ultimo quinquenio se alcanzo el ritmo de

crecimiento mas elevado desde los afios setenta, con la adicion importante de

112 http://www.inegi.gob.mx/est/contenidos/espanol/rutinas/ept.asp?t=int02&c=578 15 agosto 2007. 19:15
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una convergencia significativa de los niveles de ingreso de las economias
emergentes, particularmente las asiaticas, con los de las economias mas
avanzadas. En Estados Unidos, el crecimiento del PIB fue ligeramente mayor al
del afio previo debido a la fuerte expansion observada en el primer trimestre, ya
que la actividad se moderé significativamente en los trimestres posteriores, al
registrarse una desaceleracién en el crecimiento de la demanda interna. En la
zona del euro, el crecimiento mostrd su ritmo mas rapido en seis anos, gracias
en buena medida al impulso que la mejora en el clima de negocios y el
fortalecimiento del mercado de trabajo dieron a la demanda interna. La actividad
econdmica en Japdon también registré una expansion mayor a la tasa promedio
de crecimiento de afios recientes, al mantenerse un crecimiento solido de la
inversion. Las economias emergentes registraron un rapido crecimiento,

lideradas por China e India.**®

Por su parte, la inflacidbn se mantuvo contenida en niveles bajos, no obstante, la
conjuncién de una fuerte expansion de la actividad y de elevados precios del
petréleo a mediados del afio suscitd preocupacién acerca de mayores
presiones inflacionarias. La resultante incertidumbre sobre el curso de la
postura de politica de los principales bancos centrales dio lugar a un periodo de
turbulencia en los mercados financieros en el periodo mayo-junio, el cual resultd
ser breve y no dejé secuelas significativas. Las condiciones de los mercados
financieros en general favorecieron la expansion de la demanda, ya que las
tasas de interés de largo plazo aumentaron sélo ligeramente a partir de niveles
muy reducidos. Ademas, los mercados emergentes de bonos y acciones
retomaron un auge robusto después de la turbulencia observada en mayo y

junio.

La economia de Estados Unidos se expandié a una tasa de 3.3 por ciento, si
bien dicha expansién fue desigual a lo largo del afio. Después de un repunte en

el primer trimestre, asociado a la disipacion de los efectos de los huracanes que

113 fdem.
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afectaron la costa del Golfo de México en el otofio de 2005, el crecimiento del
producto se moder6 en los siguientes trimestres como resultado del
debilitamiento de diversos componentes de la demanda. Los ajustes derivados
de la correccion en el sector inmobiliario, al atemperarse el ritmo de aumento en
los precios de los bienes raices y reducirse fuertemente las ventas de casas,

fueron el factor de freno a la demanda més importante.

La inflaciébn general al consumidor fue de 3.2 por ciento, cifra menor a la
observada en 2005 (3.4 por ciento), al mostrar las presiones inflacionarias un
abatimiento en el segundo semestre después de registrar un repunte en los
primeros seis meses del afio. Dicho patron reflejé en buena medida la evolucion
de los precios del petroleo a lo largo de 2006. Por otra parte, el repunte en el
costo de los servicios de vivienda impulsé al alza a la inflacion subyacente, que
se situd en 2.5 por ciento durante 2006, esto es, por arriba de su valor en 2005

(2.2 por ciento).***

Durante 2006 los desequilibrios asociados a una baja tasa de ahorro, en
particular el amplio déficit en cuenta corriente, continuaron presentes, si bien la
tendencia a su ampliacion se interrumpié. La economia de los Estados Unidos
experiment6 una notable disminucion de la tasa de ahorro en la pasada década,
como resultado principalmente del aumento en el déficit publico durante la
pasada recesion y de una tendencia a la disminucion de la tasa de ahorro de los
hogares. Esta ultima inici6 en los afios ochenta y se acentu6é con el mayor
incentivo a gastar que brindd la apreciacion de los bienes raices y la amplia

disponibilidad de crédito durante el periodo reciente de auge inmobiliario.

En Estados Unidos, las condiciones financieras continuaron siendo favorables
para la expansion de la demanda. Las tasas de corto plazo se ajustaron en
linea con la decision del Comité de Mercado Abierto de la Reserva Federal de

elevar el nivel objetivo para la tasa de fondos federales en 25 puntos base en

114 fpidem.
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cada una de sus cuatro reuniones que tuvieron lugar durante el primer semestre
de 2006.

A partir de junio se inici6 una pausa en el proceso de endurecimiento de la
politica monetaria que se prolongd hasta finalizar el afio. En los comunicados
de las dUltimas cuatro reuniones de 2006, la Reserva Federal reiter6 su
preocupacion por el nivel de la tasa de inflacion y el riesgo de presiones

adicionales asociadas al elevado grado de utilizacion de los recursos.

El entorno global de crecimiento vigoroso e inflacion moderada contribuy6 al
mantenimiento de condiciones favorables para las economias emergentes en

los mercados financieros internacionales.

Asimismo, las reducidas necesidades de financiamiento externo en dichas
economias, en combinacion con la implementacibon de politicas
macroeconomicas prudentes y una baja aversibn al riesgo, apoyaron la
disminucion de los margenes de riesgo soberano, que en el afio alcanzaron

nuevos minimos histéricos.**®

3.3.1. Exportaciones e Importaciones de México en los Ultimos Afios

Dentro de este apartado apreciaremos el crecimiento lento pero constante de
México en materia de Comercio Internacional, la relacion comercial descrita la
presentaremos en el apartado de ANEXOS, ya que alli se demostrara
graficamente en diversas tablas, dicho crecimiento en los Ultimos afios, cabe
destacar la importancia de estos graficos dada su naturaleza financiera ya que
representan el parametro del crecimiento del comercio exterior mexicano, en
ellas se podran apreciar que las principales transacciones tanto de importacion
como de exportacion estan expresadas en los INCOTERMS, claves necesarias

para llevar a cabo tal efecto y que sirven de base para la presente investigacion;

15 fpidem.
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ademas se distinguira claramente como algunos factores que integran los
INCOTERMS también son utilizados por separado, tal es el caso del seguro y
del flete, los cuales han quedado de manifiesto en capitulos anteriores y se ha
mencionado acerca de su importancia y utilizacion, motivo por el cual sélo se
profundizard tedricamente en los conceptos relativos a la exportacion e

importacion.**®
3.3.2. Exportaciones.

El concepto de exportacion puede ser analizado desde diferentes puntos de
vista, tomando en cuenta que el proceso de exportacién es una actividad de
naturaleza comercial, con repercusiones econdmicas, financieras y ademas
con una extensa regulacion juridica. La exportacion es el envio de mercaderias
nacionales o nacionalizadas para su uso o consumo en el exterior.
Juridicamente, esto significa una venta mas alla de las fronteras de un pais.
Dicha operacién supone la salida de mercancias de un territorio aduanero y

produce como contraparte una entrada de divisas.**’

Como sabemos, la exportacion esta vinculada a tres criterios, los cuales son: al
transporte, como simple acto material; al envio, como generador de relaciones
juridicas y fiscales de una operacién comercial; a la venta, esto es motivacion
del envio, limitandola a que toda exportacion debe hacerse por un precio o una

contraprestacion de divisas.

En general, la exportacion recae sobre bienes y servicios, el auge exportador
mexicano especialmente en los ultimos afios, ha exigido una actualizacion
juridica cuya normatividad comprende la Ley Aduanera y su reglamento, la
Tarifa del Impuesto General de Exportaciéon (TIGE) y la Ley de Comercio

Exterior.

1 vid. Infra anexo 14, P.188.
" WITKER, Jorge y HERNANDEZ, Laura. Régimen Juridico del Comercio Exterior de México. UNAM,
Instituto de Investigaciones Juridicas, México, 22. Edicién , 2002, p.324.




93

Las exportaciones reconocen dos tipos de exportacion, las definitivas, que se
definen en el articulo 102 de la Ley Aduanera, como la salida de mercancias del
territorio nacional para permanecer en el extranjero por tiempo ilimitado, y las
temporales, que deben entenderse como la salida de mercancias del territorio

nacional al extranjero por tiempo limitado para una finalidad especifica.'*®

Para materializar una exportacion definitiva, la Ley Aduanera sefala en la
fraccion Il del articulo 36 que los operadores del comercio exterior deben
presentar a la aduana de salida los siguientes documentos: el pedimento de
exportacion, la factura comercial que debe sefialar el valor de las mercancias, v,
los documentos que deben comprobar el cumplimiento de regulaciones y
restricciones no arancelarias.

Por lo que hace al régimen temporal de exportaciéon'*®

no se pagaran los
impuestos al comercio exterior y se cumpliran las obligaciones en materia de
regulaciones y restricciones no arancelarias y formalidades para el despacho de
las mercancias destinadas a dicho régimen. Cuando las mercancias exportadas
temporalmente no retornan a territorio nacional dentro del plazo concedido se
considera que la exportacion se convierte en definitiva a partir de la fecha en
que se venza el plazo y se debera pagar el impuesto general de exportacion
actualizado desde que se efectuo la exportacion temporal y hasta que el mismo

se pague.'®

En materia de exportacion es importante mencionar la utilidad del instrumento
fundamental para inducir la rentabilidad elevada y permanente en la

exportacién, denominado promocién de exportaciones,'*

éste para ampliar y
fortalecer el acceso de los productos nacionales a los mercados del exterior. La

promocion de las exportaciones tiene como fin, incrementar la participacion de

118 vjid: Ley Aduanera.

19 [dem. Articulo 113.
2%idem. Articulo 114.
ZL\WITKER, Jorge y HENANDEZ, Laura. Op. cit. Pp. 329-330.
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productos mexicanos en los mercados internos, a su vez, las actividades de

promocion de exportacion buscan:

» Que se aprovechen las metas en negociaciones comerciales
internacionales.

» Que se faciliten proyectos de importacion.

» Que contribuyan a resolver los problemas que enfrentan las empresas
para concurrir a los mercados internacionales vy,

» Que proporcionen los servicios de apoyo al comercio exterior.

Los mecanismos de promocién de exportacion pueden consistir en la reduccién
o eliminacibn de determinados impuestos, asi como disponibilidad de

informacion relativa a los mercados internacionales.

Una vez que hemos analizado lo anterior, creemos necesario hacer mencion de
la relacion que los INCOTERMS - especificamente el Término FOB - guardan
con respecto a las exportaciones realizadas por México en los Ultimos afios,
para ello, demostraremos dentro del anexo 15 los principales conceptos de
exportacion comparativamente entre enero y febrero en los afios 2005, 2006 y
2007.

3.3.3 Importaciones.

La importacion es la operacion mediante la cual se somete a una mercancia
extranjera a la regulacion y fiscalizacion tributaria, para poderla después
libremente destinar a una funciéon econémica de uso, produccién o consumo.
Esta actividad posee una amplia regulacion juridica, la cual tiene como objetivo
dar los fundamentos de una competencia leal en relacion con los productos

nacionales.'?®

2 vid. Infra anexo 15, P.193.
123 {dem. P. 303.
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Al igual que las exportaciones, las importaciones también se distinguen,
atendiendo segun su destino o funcién, en definitivas y temporales, conocidas

también como de “perfeccionamiento industrial” o de régimen suspensivo.

Las diversas legislaciones que regulan la materia de comercio exterior no
refieren un concepto de lo que debe entenderse por importacion, se limita sélo a
sefalar los actos o actividades que, para cada una de ellas, se entiende por
importacién, resultando de esencial importancia la Ley Aduanera. En el derecho
econémico mexicano, las importaciones estan reguladas por las siguientes
normatividades: Ley Aduanera y su reglamento, la Tarifa del Impuesto General
de Importacion (TIGI), la Ley de Comercio Exterior, decretos y acuerdos

especificos.

La Importacion definitiva, expresada en el articulo 96 de la Ley Aduanera sefiala
que este réegimen de importacion se refiere a la entrada de mercancias de
procedencia extranjera para permanecer en el territorio nacional por tiempo
ilimitado.*®* Este régimen se sujeta al pago de los impuestos de importacién
respectivos, asi como al cumplimiento de las obligaciones en materia de
restricciones o regulaciones no arancelarias y de las formalidades para el

despacho aduanero.

Por lo que hace a la Importacién temporal, esta consiste en la entrada al pais
de mercancias para permanecer en €l por tiempo limitado y con una finalidad
especifica, que puede destinarse a la elaboracion, transformacién o reparacion
en programas de maquila o de exportacion, siempre que retornen al extranjero
después de cumplir con su finalidad y dentro del plazo determinado al momento

de efectuar la importacién.*?®

En las importaciones temporales de mercancias de procedencia extranjera no

se pagan los impuestos al comercio exterior, ni las cuotas compensatorias,

124 vjid: Ley Aduanera.

125 \WITKER, Jorge y HERNANDEZ, Laura. Op. cit. p. 304
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debiendo de cumplir Unicamente con las obligaciones de regulacion y restriccion
no arancelaria, asi como las formalidades del despacho de las mercancias

destinadas a este régimen.*?®

Podemos hablar de dos tipos de importaciones temporales, la primera, para
retornar al extranjero en el mismo Estado, que se refiere a la entrada de
mercancias al pais, para permanecer en €l por tiempo limitado y con una

finalidad especifica, siempre que retornen al extranjero en el mismo estado.*?’

La segunda, para elaboracioén, transformacién o reparacién en programas de
maquila o de exportacién, efectuadas principalmente por las maquiladoras y las
empresas con programas de exportacion, autorizados por la Secretaria de
Economia, para retornar al extranjero después de haberse destinado a un
proceso de elaboracion transformacion o reparacion, asi como las mercancias

para retornar en el mismo estado, en los términos del programa autorizado.**®

Los documentos o requisitos para formalizar una importacion son aquellos con
los cuales los operadores de comercio exterior deberan cumplir segun el
articulo 36 de la Ley Aduanera,*?® debiendo complementar un pedimento de
importacién, segun formato oficial de la Secretaria de Hacienda y Crédito

Publico,** acompafiado de lo siguiente:

1. Factura comercial que reuna los requisitos y datos que mediante reglas
establezca la Secretaria.

2. El conocimiento de embarque en trafico maritimo o guia en trafico aéreo,
ambos revalidados por la empresa portadora a sus agentes

consignatarios.

126 vjid: Ley Aduanera. Articulo 104
27 fdem. Articulo 106.

128 fhidem. Articulo 108.

129 fhidem.

130 v/id. Infra anexo 16, P.194.
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3. Los documentos que comprueben el cumplimiento de las regulaciones y
restricciones no arancelarias a la importacion.

4. El documento con base en el cual se determine la procedencia y el
origen de las mercancias.

5. El documento en el que conste la garantia otorgada mediante deposito
efectuado en la cuenta aduanera de garantia.

6. El certificado de peso y volumen expedido por la empresa certificadora
autorizada por la SHCP.

7. Lainformacion que permita la identificacion, andlisis y control que sefiale

la Secretaria.

Al igual que en el apartado de exportaciones, creemos conveniente demostrar
la utilizacion de los Términos Comerciales Internacionales INCOTERMS CIF y
FOB, que México ha empleado en materia de importaciones segun los
principales conceptos en un comparativo en enero y febrero en los afios 2005,
2006 y 2007.*%

131 v/id Infra anexo 17, P.196.
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CAPITULO IV.
MEXICO Y SUS RELACIONES ECONOMICAS.

Desde una perspectiva regional, la evolucion del comercio exterior de México
en el 2006 se caracterizé por una disminucion del déficit comercial, derivado de

la combinacion de los siguientes aspectos:

[. Un mayor superavit con los socios comerciales del TLC de América
del Norte;
II. Un menor déficit con los demas paises del Continente Americano; vy,

[ll. Aumentos en los déficit con Europa y Asia.

Destaca el incremento registrado en el déficit comercial con esta ultima region,
que reflejé principalmente el intercambio con China. Cabe sefalar que dicha
economia continua siendo el segundo proveedor de mercancias de nuestro pais

y con ella México registra el déficit comercial bilateral mas elevado.

Para efectos del desarrollo en cuanto a los distintos cuadros' que se
presentaran en el apartado de anexos respecto a la importacién y exportacion

de bienes se deben entender los siguientes conceptos:

Bienes de Capital'™: Se pueden definir como el conjunto de productos que
sirven como medio para elaborar mas bienes, ya sean de consumo O
intermedios. Como ejemplo puede citarse a la maquinaria y el equipo de

transporte de mercancias.

'3 Vid Infra Anexo 18 P. 197.

133 BANCOMEXT [En Linea] op. cit.
http://www.bancomext.com/Bancomext/aplicaciones/glosario/nvglosario.jsp?seccion=182&letra=b 04 julio
2007. 17:33
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Bienes de Consumo.”™* Son aquellos productos que pueden utilizarse para el
disfrute inmediato. Si sélo son susceptibles de emplearse una vez se
denominan perecederos, como los alimentos. Por el contrario, los bienes de
consumo que pueden utilizarse o disfrutarse por mas tiempo se clasifican como
no perecederos, entre ellos se encuentran la ropa, el calzado, las obras de arte,

por citar algunos.

Bienes de Uso Intermedio.”™® Son aquellos articulos que se incorporan al
proceso de produccion experimentando cambios en su estado, forma o
composicion y/o se integran a otros bienes con objeto de crear un nuevo
producto. En este grupo, se pueden mencionar las materias primas que emplea

la industria de la transformacion para producir diversos satisfactores.

Dada la importancia que tienen los distintos tratados que sostiene México en el
ambito de las relaciones comerciales, mismos que guardan relacién con nuestro
tema de estudio debemos entender antes que nada qué es un tratado de libre

comercio.

Debe entenderse por Tratado “...el acuerdo entre un grupo de 2 6 mas paises
para eliminar las barreras arancelarias y la mayoria de las no arancelarias en el

"1%8 en algunos casos como el acuerdo Canada Estados

comercio entre ellos,
Unidos, se incluye también la liberalizacion de servicios e inversion asi como
mecanismos para la resolucion de controversias comerciales, cada pais
participante mantiene en vigor, en forma independiente su estructura
arancelaria para las importaciones procedentes de paises que no son

miembros.

Sus objetivos generales son principalmente los de incrementar el bienestar de

la poblacion, la mayor eficiencia de la planta productiva con el mejor uso de las

34 |dem.

35 | dem.

3 WITKER, Jorge y JARAMILLO, Gerardo. El Régimen Juridico del Comercio Exterior. Instituto de
Investigaciones Juridicas, UNAM, México, 1991, p. 440.
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economias a escala y de los recursos, ademas de que los consumidores tienen
acceso a productos mas baratos, se aumentan las exportaciones, se crean
fuentes de empleo productivo, se estimula la inversion nacional y extranjera y

sobre todo se facilita la transparencia de tecnologias.

Todo Tratado cuenta con ciertas caracteristicas deseadas, es decir, o que
inicialmente las partes buscan en comun, algunas de éstas, bien pueden ser: la
eliminacion gradual de aranceles, eliminaciéon de barreras no arancelarias,

mecanismos justos y expeditos de resolucidén de controversias.

De igual forma siempre han de buscarse beneficios en el Tratado de Libre
Comercio, como son: incremento en la competitividad internacional; tamano de
mercado, dotacion de factores, estructura de la poblacion, proceso de
produccién compartida. Pero también debe tomarse en cuenta que la sociedad
en su conjunto recibira los beneficios del Tratado de Libre Comercio, es decir,
los consumidores, encontraran productos a menor precio; los productores
acceso seguro y estable, menores costos y la sociedad mejores niveles de

vida."’

Dada la importancia de las relaciones comerciales de México con otros paises,
para nosotros es de vital importancia hacer menciéon de cada uno de los
Tratados de Libre Comercio que el pais ha signado con diferentes naciones.
Dentro del presente apartado, explicaremos dichas relaciones comerciales y
también en su momento se demostraran graficamente, dentro del apartado de
anexos, los datos mas actualizados del desarrollo econémico que México ha
tenido, asi como de las Importaciones y Exportaciones y el uso de los
INCOTERMS en las mismas.

37 idem. P. 441.
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4.1. América Del Norte.

138 se firmo el 17 de

El Tratado de Libre Comercio de América del Norte
Diciembre de 1992; se aprobd por el senado el 22 de noviembre de 1993, la
publicacion de dicha aprobacién en el DOF fue el 8 de Diciembre de ese mismo
afo, y su promulgacion fue el 20 y 21 de Diciembre de 1993; y el 1 de enero de
1994 entré en vigor el Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(TLCAN), entre México, Estados Unidos y Canada; cabe destacar que su inicio

de vigencia en el ambito internacional fue en la misma fecha.

Debemos aclarar que el TLCAN es un conjunto de reglas para fomentar el
intercambio comercial y los flujos de inversion entre los tres paises, mediante la
eliminacion paulatina de los aranceles o impuestos que pagan los productos
para entrar a otro pais; el establecimiento de normas que deben de ser
respetadas por los productores de los tres paises, y los mecanismos para

resolver las diferencias que puedan surgir. Sus objetivos principales son:

» |ntegrar una regién en donde el comercio de bienes y servicios y las
corrientes de inversion sean mas intensos, expeditos y ordenados para
beneficio de los consumidores e inversionistas de la region.

» Eliminar barreras al comercio de bienes y servicios y auspiciar
condiciones para una competencia justa.

» |ncrementar las oportunidades de inversion.

» Proteger la propiedad intelectual.

= Establecer procedimientos efectivos para la aplicacion del Tratado y la
solucion de controversias.

» Fomentar la cooperacion trilateral, regional y multilateral.

Los temas previstos en el Tratado fueron: Objetivos, Definiciones generales,

Trato nacional y acceso de bienes a mercado, Reglas de origen,

138 Secretaria de Relaciones Exteriores. [En Linea]
http://www.sre.gob.mx/tratados/busqueda.htm 15 agosto 2007. 20:51
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Procedimientos aduaneros, Energia y petroquimica basica, Sector
agropecuario, Medidas zoosanitarias y fitosanitarias, Medidas de emergencia,
Medidas de normalizaciéon, Compras del sector publico, Inversion, Comercio
transfronterizo de servicios, Telecomunicaciones, Servicios Financieros, Politica
en materia de competencia, monopolios y empresas del mercado, Entrada
temporal de personas de negocios, Propiedad intelectual, Publicacion,
notificacion y administracion de leyes, Revision y solucion de controversias en
materia de cuotas antidumping y compensatorias, Disposiciones institucionales
y procedimientos para la solucion de controversias, Excepciones Yy

Disposiciones finales."*

Debe entenderse al Tratado como un conjunto de reglas que los tres paises
acuerdan para vender y comprar productos y servicios en América del Norte, se
llama de libre comercio porque estas reglas definen como y cuando se
eliminaran las barreras al libre paso de los productos y servicios entre las tres
naciones; esto es, como y cuando se eliminaran los permisos, las cuotas y las
licencias y particularmente las tarifas y aranceles; es decir, los impuestos que

se cobran por importar una mercancia.

También es un acuerdo que crea los mecanismos para dar solucion a las
diferencias que siempre surgen en las relaciones comerciales entre las
naciones. El Tratado consta de un preambulo y 22 capitulos agrupados en 8

partes.

Dentro del Tratado los tres paises confirman su compromiso de promover el
empleo y el crecimiento econdomico en la region, mediante la expansion del
comercio y las oportunidades de inversion. Ratifican su conviccion de que el
Tratado permitira aumentar la competitividad de las empresas mexicanas,
canadienses y estadounidenses, sin descuidar la proteccion del medio

ambiente. Y reiteran el compromiso de promover el desarrollo sostenible y

WITKER, Jorge y HERNANDEZ, Laura. Op. Cit. P. 179-180.
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proteger, ampliar y hacer cada dia mas efectivos los derechos laborales, asi

como mejorar las condiciones de trabajo en los tres paises.

La primera parte del Tratado, aspectos generales, contiene los objetivos
(Capitulo 1) y las definiciones generales (Capitulo Il). Aqui se establece el
compromiso de aplicar el Tratado en los diferentes niveles de gobierno de cada
pais. Ademas, cada pais ratifica sus derechos y obligaciones derivados del
Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio (GATT) y de otros convenios
internacionales, y acuerda que para efectos de interpretacion, en caso de

conflicto, las medidas del Tratado prevaleceran sobre las de otros convenios.

Las siguientes partes del Tratado se refieren a: comercio de bienes; barreras
técnicas al comercio; compras del sector publico; inversion y comercio de
servicios, propiedad intelectual; solucién de controversias, y excepciones y
disposiciones finales. Con relacion al apego de los principios rectores el Tratado
se ajusta a la Constitucion nunca la Constitucion al Tratado, existen 5 temas
que México no negocio: el derecho exclusivo a explorar , explotar y resinar
petréleo y gas natural; el derecho exclusivo de producir gas artificial,
petroquimica basica y sus insumos y la propiedad y el uso de los ductos, no se
contrae ninguna obligacién para garantizar el abasto de petroleo o de cualquier
otro producto, se conserva intacto el derecho del Estado para mantener el
monopolio del comercio en electricidad y de petroleo crudo, gas natural y
artificial, refinados y petroquimica basica, asi como su transporte,
almacenamiento; distribucion y las ventas de primera mano; se conserva intacta
la obligacién de Petroleos Mexicanos y sus empresas de no celebrar contratos
por servicios u obras que otorguen porcentajes en los productos, pagos en
especie o participacion en los resultados de las explotaciones. No se permitira

el establecimiento en México de gasolineras extranjeras.'*°

140 Secretaria de Economia [en linea]
http://www.economia.gob.mx/?P=358 15 agosto 2007. 22:12
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En lo que respecta a la inversion, ademas de las restricciones en energia y
conforme lo que establece el articulo 28 Constitucional, so6lo el Estado
Mexicano puede invertir en la operacion y propiedad de sistemas de satélite y
estaciones terrenas; en servicios de telegrafia y radiotelegrafia; en la operacion,
administracion 'y organizacion del servicio postal; en la operacion,
administracion y control del sistema ferroviario mexicano, y en la emisiéon de

billetes y monedas.

También se mantienen reservadas a mexicanos por nacimiento las actividades
profesionales consignadas en el articulo 32 Constitucional y se conserva la
prohibicidon a inversionistas extranjeros para adquirir el dominio directo de
tierras y aguas ubicadas en las fronteras y litorales mexicanos, conforme a lo

dispuesto en el articulo 27 Constitucional.

Asimismo, México conserva intacto su derecho soberano a tomar las medidas
que considere pertinentes, en cualquier momento, para preservar la paz, el
orden publico y la seguridad nacional. Con el propdsito de asegurar que solo se
otorgue trato arancelario preferencial a los bienes que cumplan con las reglas
de origen, y de que los importadores, exportadores y productores de los tres

paises obtengan certidumbre y simplificacion administrativa.

Por otro lado, el TLCAN incluye disposiciones en materia aduanera que
establecen: reglamentos uniformes que aseguraran la aplicacién, administracion
e interpretacion congruente de las reglas de origen; un certificado de origen
uniforme, asi como requisitos de certificacion y procedimientos a seguir por los
importadores y exportadores que reclamen trato arancelario preferencial,
requisitos de certificacion y procedimientos a seguir por los importadores y
exportadores que reclamen un trato arancelario preferencial;, requisitos
comunes para la contabilidad de dichos bienes; reglas tanto para importadores
y exportadores como para las autoridades aduaneras, sobre la verificacién del

origen de los bienes; resoluciones previas sobre el origen de los bienes
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emitidas por la autoridad aduanera del pais al que vayan a importarse; que el
pais importador otorgue a los importadores en su territorio y a los exportadores
y productores de otro pais del TLCAN, sustancialmente los mismos derechos
que los otorgados para solicitar la revision e impugnar las determinaciones de
origen y las resoluciones previas; un grupo de trabajo trilateral que se ocupara
de modificaciones ulteriores a las reglas de origen y a los reglamentos
uniformes; y plazos especificos para la pronta solucion de controversias entre

los tres paises signatarios, en torno a reglas de origen.'

El TLCAN se dispone a la eliminacidon progresiva de todas las tasas
arancelarias sobre bienes que sean considerados provenientes de América del

Norte, conforme a las reglas de origen.

Para la mayoria de los bienes, las tasas arancelarias vigentes seran eliminadas
inmediatamente, o de manera gradual, en cinco o diez etapas anuales iguales.
Las tasas aplicables a unas cuantas fracciones arancelarias correspondientes a
productos sensibles, se eliminaran en un plazo mayor hasta en quince

reducciones anuales iguales.

Para propdsitos de la eliminacion, se tomaran como punto de partida las tasas
vigentes al 1° de julio de 1991 incluidas las del Sistema Generalizado de
Preferencias (SGP) de Estados Unidos. Se prevé la posibilidad de que los tres
paises consulten y acuerden una eliminacion arancelaria mas acelerada a la

prevista.

Durante el 2006 el conjunto de productos que México exporta a Estados Unidos
presentd un desempefio favorable, propiciando un aumento en su participacion
en ese mercado, luego de que habia disminuido de 2003 a 2005. Tal avance
persiste aun si del conjunto de esas ventas se excluyen las de petréleo y las

que efectud el sector automotriz.

1 idem.
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Asi, en 2006 las “Exportaciones mexicanas al mercado estadounidense”'*?

crecieron 16.6 por ciento, tasa superior a la de 10.9 por ciento que registraron
las adquisiciones totales de ese pais en el exterior. Ello implicé que pasara la
referida participacién de 10.2 por ciento en 2005 a 10.7 por ciento en 2006.
Asimismo, sobresale que en “2006 el desempefio de los productos mexicanos
en el mercado estadounidense superé al del resto del mundo sin China y al de
diversos paises, tales como Canada, Japon, Alemania, Reino Unido, Francia y

Malasia.”3

En 2006 el flujo de Inversidon Extranjera Directa (IED) que captd la economia
mexicana ascendié a 18,938 millones de dodlares, en cuanto a los paises de
origen, la IED provino principalmente de Estados Unidos (63.7 por ciento),
Holanda (7.9 por ciento), Francia (4.8 por ciento) y Reino Unido (4.7 por ciento).
Por otra parte, el ingreso neto de recursos al pais por concepto de inversion
extranjera de cartera resulté en 2006 de 6,477 millones de ddlares. Este monto
se integrd por entradas de 2,805 millones en el mercado accionario y de 3,672
millones en el mercado de dinero. Con lo anterior, el flujo total de inversion
extranjera (directa y de cartera) que recibi6é la economia mexicana en el afio

que se reporta alcanzé 25,416 millones de délares.™*

4.2. América Latina.

4.2.1. Tratado de Libre Comercio México — Chile.

En 1991, México y Chile pusieron en marcha un acuerdo bilateral de
preferencias arancelarias en donde el comercio bilateral entre estas dos
naciones paso de 174 millones de dolares en 1991 a 1,177 millones en 1998. El
favorable desempeno del comercio entre ambos paises propicio la negociaciéon
para ampliar y profundizar la cobertura del Acuerdo de Complementacion

Econdmica, suscrito en el marco de la ALADI, ya que éste solo consideraba la

"2 Vid Infra Anexo 19. P.197.
43 Secretaria de Economia [en Linea]. op. Cit 15 agosto 2007. 22:12
% [dem
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liberalizacion del comercio de bienes y mantenia esquemas regulatorios del
comercio entre ambas naciones que no respondian a la nueva realidad de los
socios comerciales. Entre los temas que se incluyeron en el nuevo acuerdo se
encuentran: servicios, inversion, solucibn de controversias, compras
gubernamentales y propiedad intelectual. ElI 17 de abril de 1998 se firmé en
Santiago de Chile el tratado de Libre Comercio entre la Republica de Chile y los
Estados Unidos Mexicanos,' el citado tratado fue aprobado por el Senado el
24 de noviembre y la Aprobacién fue publicada el 30 de Diciembre de 1998;
Teniendo como fecha de promulgacion el DOF el 28 de enero de 1999 y entro
en vigor el 1° de agosto de 1999. Con ello, México y Chile cuentan con un TLC
similar a los que México ha suscrito con otros paises del continente.

146 el

Segun el Centro de Estudios Econdémicos del Sector Privado (CEESP),
intercambio comercial entre ambas naciones desde 1991 se ha concentrado
sélo en algunas ramas de la actividad econémica. Las exportaciones mexicanas
a Chile estan constituidas esencialmente por bienes manufacturados, entre los
que destacan los vehiculos de carga y automoviles, algunos productos quimicos

y los aparatos electronicos.

Por otra parte, el Consejo Mexicano de Comercio Exterior (COMCE), indica que
la participacion de las ventas de productos metalicos, maquinaria y equipo
(destacando las ventas del sector automotriz, camiones y autobuses)
destinadas a Chile representan casi 50% de las exportaciones mexicanas a
Chile. Indica que en el sector quimico el impulso de las exportaciones
mexicanas a Chile se ha sustentado en la venta de algunas sustancias

quimicas y en el gran dinamismo del mercado farmacéutico.

Ademas, el COMCE destaca que entre las exportaciones de la rama de textiles,
vestido y cuero, las prendas confeccionadas gozan de una creciente aceptacion
en Chile.

122 Secretaria de Relaciones Exteriores. [En Lineal. op. Cit 15 agosto 2007. 20:51
Idem.
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Por otro lado, el CEESP refiere que México importa de Chile basicamente
materias primas, productos agricolas y manufacturas, en particular de la rama
de alimentos, bebidas y tabaco. Menciona que el comercio de bienes
agropecuarios y agroindustriales, México adquiere de Chile grandes cantidades
de frutas frescas, conservas de frutas, legumbres, asi como vinos y licores. A
continuacion se mostrara dentro de la tabla de anexos el aumento del comercio

con Chile, en los primeros afios de aplicacion.’
4.2.2. Tratado de Libre Comercio del Grupo de Los Tres (TLC-G3).

Esta conformado por Colombia, México, Panama y Venezuela; Durante la V
Conferencia Ministerial de los paises de Centroamérica, los Estados miembros
de la Comunidad Econdmica Europea y los paises del Grupo de Contadora
(San José V), celebrada en San Pedro Sula, Honduras, en febrero de 1989,
Colombia, México y Venezuela anunciaron la creacion del Grupo de los Tres
(G-3). El ingreso de Panama al Grupo de los Tres fue anunciado por los
Presidentes de Colombia, México y Venezuela el 5 de noviembre de 2004,

durante la XVIIl Cumbre del Grupo de Rio, celebrada en Brasil. "8

El entonces presidente de los Estados Unidos Mexicanos Ernesto Zedillo Ponce
de Leon, firmé en la ciudad de Cartagena de Indias, Colombia, el dia 13 de mes
junio del ano de 1994 el Tratado de Libre Comercio entre los Estados Unidos
Mexicanos, la Republica de Colombia y la Republica de Venezuela, El
mencionado Tratado fue aprobado por la Camara de Senadores del H.
Congreso de la Unidén, el dia 13 del mes de junio del afio de 1994, segun

Decreto publicado en el DOF el dia 16 de Diciembre del propio afio."*

El 12 de marzo de 1989, los integrantes del Grupo de los Tres firmaron un Plan

de Accion en la ciudad de Guayana, Venezuela, en el que se establecieron

"7 Vid Infra Anexo 20, P.205.
%8 Secretaria de Relaciones Exteriores. [En Linea]. op. Cit 15 agosto 2007. 20:51
%9 Diario Oficial de la Federacion, 9 de enero de 1995.
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como los objetivos esenciales del mecanismo la realizaciéon de esfuerzos
dirigidos a la integracion econdmica, por ramas de actividades especificas, en lo
bilateral y conforme las condiciones lo permitan en lo trilateral, en el contexto de
las tareas conjuntas para la integracion de América Latina; y la consolidacion
con mayor efectividad, en la cooperacion econdmica, cultural, cientifica y
técnica de los tres paises hacia Centroamérica y el Caribe. EI Grupo ha

mantenido los siguientes objetivos especificos:

= Adoptar un acuerdo amplio de liberalizacion comercial trilateral;

» Incrementar la cooperacion en todos los ambitos entre los tres paises y
de éstos hacia Centroamérica y el Caribe, con el fin de fortalecer el
desarrollo de ambas regiones.

» Propiciar el dialogo la consulta y la concertacion politica entre los tres

paises para encontrar soluciones a problemas comunes.

En 1990, los Gobiernos de los tres paises decidieron adicionar al Grupo el
objetivo de propiciar, el dialogo la consulta y la concertacién politica entre los

tres paises para encontrar soluciones a problemas comunes.

El Grupo cuenta con una Secretaria Pro-Témpore (SPT) que tiene la
responsabilidad de coordinar los trabajos y las acciones del Grupo. En un
inicio, rotaba anualmente entre los tres paises, sin embargo, los Presidentes en
su encuentro celebrado en Cartagena de Indias, Colombia, el 16 de junio de
2000, convinieron en ampliar el ejercicio de la SPT a dos afos, a fin de dar
mayor oportunidad de que se cumplan los respectivos planes de trabajo, y

contribuir a la continuidad de los trabajos del Grupo.

México ha ocupado la SPT en cuatro ocasiones: 1990-1991; 1994-1995; 1997-
1998 y 2001-2003. Colombia asumio esta responsabilidad el 29 de octubre de
2003, en ocasion del encuentro de Cancilleres celebrado en México. El traspaso

de la misma se encuentra en consulta por parte de los paises. Con el propdsito
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de promover la concertacion y acciones de cooperacion en areas especificas, el
Grupo ha establecido trece Grupos de Alto Nivel (GAN)' que representan las

instancias basicas de trabajo del G-3:

= Ciencia y Tecnologia,

= Comercio,

= Cooperacion con Centroamérica y el Caribe,
=  Cultura,

= Educacion,

» Energia,

= Finanzas,

= Medio Ambiente,

» Pescay Acuicultura,

= Prevencion y Atencion de Desastres y Calamidades,
= Telecomunicaciones,

» Transporte,

=  Turismo.

Cabe senalar que los GAN de Comercio, Cooperaciéon con Centroamérica y el
Caribe y Telecomunicaciones no se encuentran en operacion. Durante la ultima
reunion de Cancilleres del G-3 (Panama, el 29 de julio de 2005), se destacé la
labor realizada por los Grupos de Alto Nivel en materia de Cultura; Educacion,
Prevencion y Atencion de Desastres, Energia, Cooperacion con Centroamérica
y el Caribe y Medio Ambiente. Se propuso evaluar las perspectivas de mantener
vigentes los otros GAN. Los Cancilleres acordaron impulsar la iniciativa
presentada por los representantes del sector salud de los tres paises para crear

un Grupo de Alto Nivel sobre esta area.

Con el ingreso de Panama se buscaria ampliar el acuerdo comercial. EI TLC

cuenta con un programa de desgravacion lineal y automatica -a una tasa del
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10% anual-, que culmin6é en el afio 2005, a fin de conformar un mercado
integrado y libre. EI TLC del G-3 incluye areas como propiedad intelectual,
servicios, compras gubernamentales e inversiones. Contiene disposiciones en
materia de disciplinas comerciales, tales como normas técnicas, medidas
fitozoosanitarias, salvaguardas y practicas desleales de comercio internacional.
Entre 1994 y 2003, el TLC G-3 contribuy6 a que el comercio total entre los tres
paises se duplicara, pasando de 898.3 millones de ddlares a 1,821 millones, de
los cuales México exportd a estos dos paises 849 millones de ddlares e importd
972 millones de dodlares. Lo anterior dio como resultado que, en 2003 por
primera vez desde la entrada en vigor del TLC, haya habido un saldo negativo
para México de 123 millones de dolares. Asimismo, en los ultimos afos, las
inversiones que México realizé en Colombia y Venezuela sumaron 5,201.4
millones de doélares. De ese monto, el 38% corresponde a inversiones en
Colombia y el 62% a inversiones en Venezuela. La Comision Administradora del
Tratado de Libre Comercio del Grupo de los Tres, integrada por el Secretario de
Economia de México y por los Ministros de Comercio Exterior de Colombia y
Venezuela, es el érgano responsable de dar seguimiento a los asuntos relativos
al Tratado. A la fecha se han realizado cuatro reuniones de la Comision

Administradora del Tratado.™"

Desde el inicio de su gestion (1 de septiembre de 2004), el Presidente de
Panama, Martin Torrijos, plante6 a Colombia y México el interés de su pais para
integrarse al Grupo de los Tres. En el marco de la XVIIl Cumbre del Grupo de
Rio (Rio de Janeiro, Brasil, 4 y 5 de noviembre de 2004) los Presidentes de
Colombia, Alvaro Uribe; de México, Vicente Fox, y de Venezuela, Hugo Chéavez,
junto al canciller panamefio, Samuel Lewis Navarro, anunciaron el ingreso de
Panama al Grupo de los Tres. En esa ocasion, los Mandatarios de los tres
paises suscribieron una carta dirigida al Presidente Martin Torrijos,
formalizando la invitacion para que Panama se sumara a este foro de

concertacion. Con esta medida, se concretd un elemento de reactivacion de los
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trabajos del Grupo. Desde noviembre de 2004, Panama participa en las areas
de didlogo politico y cooperacion. Su incorporacion al TLC-G-3 aun se
encuentra en proceso, dado que debe negociar los términos de su asociacion

para la liberacién comercial con los paises del Grupo.

El 23 de mayo de 2006, el Gobierno de Venezuela notifico a los Gobiernos de
Colombia y México, asi como a la Secretaria General de ALADI, su decisiéon de
denunciar el Tratado de Libre Comercio del Grupo de los Tres. La denuncia
surtira efecto a partir del 19 de noviembre de 2006, esto es, 180 dias después
de recibida la comunicacion correspondiente, de conformidad con el Articulo 23-
08 del Tratado. Para el Gobierno de Meéxico, la decision del Gobierno de
Venezuela de reorientar su estrategia de integracion regional corresponde a
una decision soberana de ese pais. Los Estados Parte del TLC (México y
Colombia), deberan realizar los ajustes pertinentes al Acuerdo, sobre las
ventajas preferenciales para la importaciéon y exportaciéon de productos que

obtenia Venezuela como miembro del Tratado.

Por otro lado, se deberan también proponer acciones concretas para la
reactivacion del mecanismo, en una nueva etapa. En este sentido, el Gobierno
de México ha manifestado su interés de trabajar con Colombia para evaluar
opciones, entre las cuales se considera la posibilidad de ampliar la membresia,
incluyendo a otros paises que anteriormente manifestaron su interés de

ingresar al G-3, asi como consolidar el ingreso de Panama al Grupo.

4.2.3. Comercio México-Venezuela.'®?

El comercio entre México y Venezuela alcanza al afio 4 mil millones de ddlares,
de los que 3 mil 200 millones son exportaciones de nuestro pais y 800 millones,
venezolanas. Las inversiones de empresas mexicanas en Caracas son

importantes: llegan a los 3 mil 200 millones de dodlares. Los principales
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inversionistas mexicanos en la nacion sudamericana son Bimbo, Cemex y
FEMSA.

Venezuela ha sido el pais sudamericano con mayor crecimiento econémico en
los ultimos tres afios, casi el doble del promedio de la regién. Durante 2004 el
PIB se increment6 en 17.3 por ciento. Un afio después alcanzé 9.3 por ciento, y
en 2006 llegd a 10.3 por ciento. Para 2007 se calcula que podria alcanzar 6 por
ciento adicional. Esta bonanza econémica ha sido acompafada de elevadas
tasas de empleo, una recuperacion significativa del salario real y el incremento
en el consumo privado en 17 por ciento. Segun el indice de Desarrollo Humano
de las Naciones Unidas, Venezuela paso del lugar 75, que ocupd en 2005, a la
posicion 72 un afo después. Las expectativas de vida son ahora de 73 afios y
el nivel de alfabetizacion adulta alcanza un impresionante 93 por ciento. La
mortalidad infantil ha disminuido a 16 por cada mil nacimientos. El nivel de
pobreza en ese pais bajo de 55.1 por ciento en 2003 a 33.9 durante el primer
trimestre de 2006.

Al mes de junio de 2006 se contaba con el registro de 268 sociedades con
participacion venezolana en su capital social, esto es, el 0.8% del total de
sociedades con inversién extranjera directa (IED) registradas en México
(33,209). Las empresas con inversion venezolana se dedican principalmente a
las actividades de servicios (38.5% del total), comercio (38.1%) y la industria
manufacturera (16.4%); y se localizan en mayor medida en el Distrito Federal,

el Estado de México, Quintana Roo y Nuevo Ledn.

Entre enero de 1999 y junio de 2006, las empresas con capital venezolano
realizaron inversiones por 30.0 millones de dodlares (md), cantidad que
representa el 5.6% de la inversion aportada por los paises de la ALADI (534.4 md)
Con ello, Venezuela ocupd la sexta posicion entre los paises de la ALADI que

en ese lapso materializaron inversiones en México.
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4.2.4. Comercio México-Colombia.*®®

Las economias de ambos paises, estan dentro de las mas importantes de
América Latina. Sin embargo, la suma del intercambio entre los dos paises
representa solo el 0,50% del total de las importaciones que hacen México y
Colombia, una cifra que puede mejorar, ya que cuentan con mas de 148
millones de clientes potenciales; y es en este sentido donde convirtiéndose en
un canal posibilitado, podremos lograr que el intercambio comercial logre
efectos positivos importantes en la balanza comercial de los dos paises. El
crecimiento del comercio entre ambos paises ha venido prosperando, afo tras

ano.

En los ultimos afos, la inversion acumulada entre México y Colombia fue de
1623.1 millones de dodlares. La inversion acumulada de empresas mexicanas en
Colombia se estima en 1,593 millones de ddlares, 12.1% del total de la IED
materializada por México en América Latina. Las empresas mexicanas se

ubican principalmente en:

= Infraestructura,
* Productos alimenticios, y

= Servicios.

En 2002, el comercio bilateral México - Colombia alcanzé los 825 millones de
ddélares, 109 por ciento mas que en 1994. Las exportaciones de productos

mexicanos a Colombia sumaron 473 md, 70 por ciento mas que en 1994,

Las importaciones mexicanas de productos colombianos (352 md) crecieron
191 por ciento respecto a 1994. México ha incrementado el intercambio

comercial con Colombia, en un 82 %, y de igual manera se esta convirtiendo en

%3 fdem.
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el principal mercado para Colombia en Latinoamérica con 273 millones de

dolares por encima de Venezuela, Brasil y Ecuador.

El trabajo conjunto entre los dos paises, servira para mejorar el escenario
economico actual de nuestras importaciones y exportaciones, teniendo en
cuenta los siguientes puntos:
= Se cuenta con un poderoso instrumento: el G3 para promover el
comercio Y los flujos de inversion bilaterales y las alianzas hacia terceros
mercados. Permite un acceso amplio, seguro y preferencial a los
respectivos mercados .
= Se aprovechan oportunidades de negocios bilaterales al penetrar ambos
mercados con competitividad y buenos productos.
= Entender que las ventajas del TLC no estan aseguradas para siempre,
actuar para aprovecharlas al maximo antes de perderlas. ( El G3, elimina
gradualmente aranceles, mejora competitividad de nuestros productos
bilateralmente).
» Impulsar alianzas bilaterales para exportar a 3o0s. y elevar la
competitividad de productos regionales, haciendo frente a Ia
competitividad y agresividad comercial que actualmente, paises como

China e India, entre otros, estan manejando en el mercado.

4.2.5. Tratado de Libre Comercio México-Costa Rica.

El Tratado de Libre Comercio México-Costa Rica' se firmé en la Ciudad de
México, el 5 de Abril de 1994, fue aprobado por la Camara de Senadores del
H. Congreso de la Unién, el dia 8 de junio de 1994, segun Decreto publicado en
el DOF, el dia 21 de Junio del mismo afo, y entré en vigor el 1 de Enero de
1995. Teniendo como fecha de publicacion en el DOF, la promulgacion, el dia
10 de Enero de 1995. Los temas tratados fueron: Disposiciones iniciales y

generales, Definiciones generales, Trato nacional y acceso de bienes a

"% Diario Oficial de la Federacion. 10 de enero de 1995.
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mercado, Sector agropecuario, Medidas zoosanitarias y fitosanitarias, Reglas
de origen, Procedimientos aduaneros, Medidas de salvaguardia, Disposiciones
en materia de cuotas compensatorias, Principios generales sobre el comercio
de servicios, Entrada temporal de personas de negocios, Medidas relativas a la
normalizacién, Compras del Sector publico, Propiedad intelectual, Publicacion,
notificacion y administracion de garantias de audiencia y legalidad,
Administracion del tratado, Solucion de controversias, Excepciones vy

Disposiciones finales. “Sus objetivos principales son:

» Eliminar barreras al comercio;

= Promover condiciones para una competencia justa,

» |ncrementar las oportunidades de inversion,

= Proporcionar proteccion adecuada a los derechos de propiedad
intelectual,

= Establecer procedimientos efectivos para la aplicacion del Tratado y la
solucion de controversias.

= Fomentar la cooperacion bilateral, regional y multilateral.”'*®

El Tratado de Libre Comercio México- Costa Rica, constituye un gran avance en
la estrategia de politica de negociaciones comerciales internacionales de
México, la cual busca ampliar, diversificar y mejorar el acceso de los productos
nacionales a los mercados externos, permite obtener reciprocidad a nuestro
proceso de liberalizacion comercial, reduce la vulnerabilidad de nuestros
exportadores ante medidas unilaterales por parte de nuestros socios
comerciales y fomenta los flujos de inversion extranjera directa hacia México. El
capitulo de acceso a mercados establece la eliminacion de aranceles y barreras
no arancelarias entre las partes. Se establecieron plazos de desgravacion que
permiten a los sectores productivos de Costa Rica y de México ajustarse a la
apertura comercial, cuidando la sensibilidad de los diferentes sectores

productivos de los paises. Reconociendo la asimetria en las economias, México

%5 WITKER, Jorge y HERNANDEZ, Laura. Op. Cit. P. 206.
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se abrira mas rapido que Costa Rica, tanto en tasas base como en plazos de

desgravacion.

Los acuerdos de alcance parcial en gran medida se integran y se consolidan
dentro del tratado, lo cual da una mayor certidumbre y permite avanzar en la
relacion comercial entre los paises firmantes. Las reglas de origen son los
requisitos minimos de fabricacion, contenido o elaboracion en la regién que
debe cumplir un producto para poder ser considerado como originario de la
region compuesta por Costa Rica y México; es decir, para que el producto tenga
derecho a los beneficios del tratado en materia de aranceles aduaneros. Las
reglas de origen negociadas en este acuerdo siguen la misma metodologia que
los demas tratados negociados en el continente y su propdsito es fomentar la

utilizacion de insumos de la region.'*®

Los bienes seran considerados de la regiéon cuando: sean totalmente obtenidos
o producidos en la region, cumplan con un cambio de clasificacion arancelaria
especifico para ese bien, o cumplan con un requisito de contenido regional. El
valor general de contenido regional aplicable sera de 50%. El tratado
establecera mecanismos en materia aduanera para que los bienes originarios
puedan gozar del trato arancelario preferencial establecido en el tratado, y para
verificar el cumplimiento de las reglas de origen. Se estableceran
procedimientos claros y expeditos para que las autoridades aduaneras
verifiquen el origen. Asimismo, con el fin de dar certidumbre y seguridad juridica
al productor, exportador o importador, éste podra solicitar a la autoridad
aduanera del pais importador, resoluciones o dictamenes anticipados, relativos

a la determinacion y certificacion del origen de los bienes.

El calendario de desgravacion pactado en este tratado establece que el 70% de

las exportaciones mexicanas no agropecuarias a Costa Rica quedaron exentas

1% fhidem. P. 208.
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de aranceles a partir de su entrada en vigor; 20% concluira su desgravacion el 1

de enero de 1999; y el 10% restante el 1 de enero del afio 2004.

En los primeros anos de operacion del tratado de libre comercio México - Costa
Rica, de acuerdo a cifras del Banco de México, el intercambio de bienes se ha
multiplicado por cinco al sumar 760 millones de dolares en 2002, registrando
una tasa promedio anual de crecimiento de 25 por ciento, el mas alto entre
nuestros socios comerciales con los que en ese periodo teniamos tratados de
libre comercio. Las exportaciones de México a Costa Rica sumaron 344
millones de dodlares, 2 por ciento mas que en 2001. Las importaciones
mexicanas de ese pais sumaron 416 millones de ddélares, 126 por ciento

superior a las registradas en el 2001.

El 4 de julio de 2001 se llevo a cabo la IV Reunién de la Comision
Administradora del Tratado,”™’ en dicha reunién se destacd el crecimiento del
comercio y la inversion, en materia de inversiones se resalté que Costa Rica es
el principal inversionista centroamericano en México con 9.2 millones de ddlares
en el periodo 1994-2000. Adicionalmente, se revisaron asuntos de
implementacién e interés comercial entre las Partes. Con el fin de facilitar el
aprovechamiento de las oportunidades del Tratado e impulsar el intercambio
comercial y los flujos de inversion entre los paises integrantes del TLC, los
representantes de la Comisién Administradora acordaron un plan de trabajo que
arrancé el 21 de septiembre de 2001, con la realizacién de un seminario sobre
Oportunidades Comerciales del TLC, al cual asistieron alrededor de 300

empresarios de ambos paises.

4.2.6. Tratado de Libre Comercio México-Bolivia.

El Tratado de Libre Comercio México-Bolivia se firmdé en la ciudad de Rio de

Janeiro, Brasil, el 10 de Septiembre de 1994. El mencionado Tratado fue
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aprobado por la Camara de Senadores del H. Congreso de la Union, el dia 16
de Diciembre de 1994, segun Decreto publicado en el DOF, el dia 28 de
Diciembre del propio afio. Teniendo como fecha de publicacion en el DOF la
promulgacién, el dia 11 de Enero de 1995, y entré en vigor el 1 de Enero de
1995. Los temas tratados fueron: Disposiciones iniciales y generales, Trato
nacional y acceso de bienes a mercado, Sector agropecuario, Medidas
zoosanitarias y fitosanitarias, Reglas de origen, Procedimientos aduaneros,
Medidas de salvaguardia, Practicas desleales, Principios Generales sobre el
comercio de servicios, Telecomunicaciones, Entrada temporal de personas de
negocios, Servicios Financieros, Medidas de normalizacién, Compras del sector
publico, Inversién, Propiedad intelectual, Transparencia, Administracion del

tratado, Solucién de Controversias, Excepciones y Disposiciones finales."®

También es un acuerdo que crea los mecanismos para dar solucidon a las
diferencias que siempre surgen en las relaciones comerciales entre las
naciones. Este tratado establece una rapida apertura en el comercio de bienes.
A partir de su entrada en vigor, quedaron exentas de arancel el 97% de las
exportaciones mexicanas a ese pais y el 99% de las exportaciones bolivianas a
México. Sus objetivos principales son: '

» Eliminar barreras al comercio.

= Promover condiciones para una competencia justa.

» Incrementar las oportunidades de inversion.

= Proporcionar proteccion adecuada a los derechos de propiedad
intelectual.

» Establecer procedimientos efectivos para la aplicacion del Tratado y la
solucién de controversias.

» Fomentar la cooperacion bilateral, regional .

Los criterios que se adoptaron son los siguientes:

'°® Diario oficial de la Federacién 11 de enero 1995
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Se establecen disciplinas que aseguran el trato no discriminatorio a los
bienes de ambos paises y prohiben elevar y adoptar nuevos aranceles.
Mecanismos para la efectiva eliminacion de barreras no arancelarias, con
excepcidn de aquellas referentes a los bienes usados, petréleo y
petroliferos, y las necesarias para proteger la salud y seguridad nacional,
entre otros.

Se regulan los programas de devoluciéon de aranceles, permitiendo a los
productores de ambos paises utilizar insumos de terceros en bienes de
exportacion, siempre y cuando no se lastimen los intereses del otro pais.
Eliminacion de derechos de tramite aduanero 8 afios después de entrar
en vigor el Tratado.

Reconocimiento de productos distintivos: para México tequila y mezcal y
para Bolivia el "singani”.

El 97% de la exportacion de México a Bolivia quedara libre de arancel de
inmediato, incluyendo tractocamiones, autobuses, camiones, autopartes,
electrodomésticos, equipo de cémputo, televisores, productos
fotograficos, acero, petroquimicos y fibras sintéticas o artificiales
discontinuas, entre otros. Por su parte, México desgrava de inmediato el
99% de las exportaciones de Bolivia.

El plazo maximo de desgravacion es 12 anos, partiendo de un arancel
maximo de 10%.

Los productos negociados bilateralmente con anterioridad en el marco de
la ALADI, se desgravan de inmediato o en cuatro afos.

En ambos mercados se tendra acceso inmediato en productos como:
mezclas de legumbres y hortalizas, esparragos, aguacate, fresa,
cerveza, tequila, mezcal, leche evaporada, pimientos, cebolla, melon,
sandia, nopales, cacahuates, jugos de citricos, de papaya, manzana y
durazno, entre otros.

El plazo maximo de desgravacion es 15 afios. El maiz y frijol se
desgravaran con el plazo maximo a partir del arancel que resulté del

proceso de arancelizacion de la Ronda Uruguay.
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Exclusion temporal de ciertos bienes en el Tratado, entre ellos: carne de
bovino, porcino en canal y productos avicolas, leche en polvo, azucar.
Para asegurar que los beneficios del Tratado permanezcan en la region
de México y Bolivia evitando la triangulacion, la eliminacion de aranceles
se aplicara a:

Bienes producidos en su totalidad en la region; bienes cuyos materiales o
insumos cumplan con una transformacion sustancial con base en el
cambio arancelario y/o que cumplan con un requisito de contenido
regional. El cambio arancelario establece los materiales que para la
produccion de un bien, esta permitido importar de terceros.

El requisito de contenido regional es de 50% bajo el método de Valor de
Transaccion o 41.6% por Costo Neto.

Transicion especial sobre contenido regional para una lista de productos
quimicos, de cuero y calzado de la siguiente forma: 40% los primeros 3
anos, 45% en el cuarto y 50% del quinto afo en adelante.

Los productos textiles que no cumplan con la regla de origen especifica
tendran un nivel de flexibilidad temporal por 4 afios, el cual permite el
ingreso de mercancias no originarias con la preferencia arancelaria del
Tratado. Se inicia con un monto de 300 mil dolares, que crecera 20%
anual y no podra ser usado en mas del 20% por una sola partida.

Para que los bienes reciban los beneficios arancelarios del Tratado, se
establece un certificado de origen que debera ser llenado y firmado por el
exportador o productor. Durante un periodo de 4 afos la autoridad
exportadora validara el contenido del certificado.

Se faculta a la autoridad del pais importador para verificar el
cumplimiento del origen y la aplicacion de sanciones en su caso.

El capitulo contiene disposiciones y principios para el intercambio de
todos los servicios, excepto los gubernamentales, aéreos comerciales y

financieros.
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Desde que entré en vigor el TLC México — Bolivia, en 1995, el comercio bilateral
ha aumentado 35 por ciento en sus primeros ocho afios de operacién segun el
Banco de México. En el 2002, el intercambio comercial alcanzé 44 millones de
ddlares, 14 por ciento superior al comparado con el 2001. Esta cifra es
modesta, pero representa una gran area de oportunidad para los empresarios

mexicanos que deseen incursionar en este mercado sudamericano.'®

4.2.7. Tratado de Libre Comercio México — Nicaragua.

El Tratado de Libre Comercio entre el Gobierno de los Estados Unidos
Mexicanos y el Gobierno de la Republica de Nicaragua, se firmé por los
presidentes de ambos paises en la ciudad de Managua el 18 de diciembre de
1997, fue aprobado por la Camara de Senadores del Honorable Congreso de la
Union, el 30 de Abril de 1998, segun decreto publicado en el DOF del veintiséis
de mayo del propio afio; teniendo como fecha de publicacion de promulgacion
en el DOF el 1 de Julio de 1998, entrando en vigor, ese mismo dia; es segundo
tratado de libre comercio de México con un pais de Centroamérica. A partir de
esa fecha, el 45% de las exportaciones de México a Nicaragua quedaron libres
de aranceles y el 77% de las exportaciones nicaraglienses a México fueron

liberadas de inmediato.'®’

Los temas tratados con Nicaragua son: Disposiciones iniciales y generales,
Trato nacional y acceso de bienes al mercado, sector agropecuario, medidas
zoosanitarias y fotosanitarias, Reglas de origen, Procedimientos Aduaneros,
Salvaguardas, Practicas desleales de comercio internacional, Principios
generales sobre el comercio de servicios, Telecomunicaciones, Entrada
temporal de personas de negocios, Servicios financieros, Medidas de
Normalizacion, Compras del sector publico, Inversion, Propiedad intelectual,
Transparencias, Administracion del acuerdo, Solucion de controversias,

Excepciones y Disposiciones finales. Sus objetivos principales son:

1% Secretaria de Economia [en Linea ] Op. Cit. 434 15 agosto 2007. 22:12
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= Eliminar barreras al comercio.

= Promover condiciones para una competencia justa.

» Incrementar las oportunidades de inversion.

» Proporcionar proteccion adecuada a los derechos de propiedad
intelectual.

= Establecer procedimientos efectivos para la aplicacion del Tratado y la
solucién de controversias.

= Fomentar la cooperacion bilateral, regional.

El Tratado es un conjunto de reglas que los dos paises acuerdan para vender y
comprar productos con Nicaragua, se llama de libre comercio porque estas
reglas definen cédmo y cuando se eliminaran las barreras a libre paso de los
productos entre las dos naciones; esto es, como y cuando se eliminaran los
permisos, las cuotas y las licencias y particularmente las tarifas y aranceles; es
decir, los impuestos que se cobran por importar una mercancia. También es un
acuerdo que crea los mecanismos para dar solucion a las diferencias que

siempre surgen en las relaciones comerciales entre las naciones.

Los principales productos que México exporta a Nicaragua son: Libros, Folletos,
Cerveza, Tractores, Galletas, Dulces, Cuadernos, Placas Onduladas, Hilos y

Cerveza de Malta.

Los principales productos que Nicaragua importa a México son: Ajonjoli, Ron,
Cueros de bovino, Filetes congelados, Camarones, Langostinos, Camisas,

Lenguas, Motores, Generadores eléctricos.

El Tratado de Libre Comercio entre México y Nicaragua representa un paso
mas en el fortalecimiento de la integracion entre México y Centroamérica. Es un
instrumento moderno que otorga transparencia y certidumbre a los agentes
econodmicos de ambos paises, toda vez que contiene no sélo compromisos de

desgravacion arancelaria y reglas para el desarrollo del comercio y el fomento



124

de los flujos de la inversion, sino también disciplinas en materia de propiedad
intelectual, servicios y compras gubernamentales, asi como un mecanismo de

solucién de controversias.'®?

Desde que entré en vigor del TLC México — Nicaragua, en 1998, el comercio
bilateral ha aumentado 66 por ciento en sus primeros cuatro anos de operacion

segun Banco de México.

4.2.8. Acuerdo de Complementacion Econdmica México — Uruguay.

El Tratado de Libre Comercio entre los Estados Unidos Mexicanos y la
Republica Oriental de Uruguay'® fue suscrito el 15 de noviembre de 2003, por
los presidentes Vicente Fox y Jorge Batlle, en el marco de la Cumbre
Iberoamericana, celebrada en Santa Cruz de la Sierra, Bolivia; fue aprobado por
la Camara de Senadores del H. Congreso de la Union, el dia 28 de Abril de
2004, segun Decreto publicado en el DOF, el dia 25 de Mayo del mismo afio,
teniendo como fecha de promulgacion el 14 de Julio y entr6é en vigor el 15 de
julio del 2004

El TLC, depositado en la Secretaria de la ALADI el 25 de junio de 2004, se

identifica como Acuerdo de Complementacion Econdmica N° 60.

En julio de 2002, México y los Estados parte de MERCOSUR suscribieron un
acuerdo marco con objeto de crear una Zona de Libre Comercio, establecer un
marco juridico que permita ofrecer seguridad y transparencia a los agentes
economicos de las Partes, establecer un marco formativo para promover e
impulsar las inversiones reciprocas, promover la complementacion vy
cooperacion economica, establecer un marco para fomentar el desarrollo del
intercambio de bienes, incluyendo una liberalizacion bilateral y preferencial,

progresiva y reciproca del comercio de bienes que tenga en cuenta

"2 |bidem P. 214-215
183 Secretaria de Relaciones Exteriores [en linea] Op. Cit. 15 agosto 2007. 20:51
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determinados productos. Intensificar las relaciones econdmicas y comerciales
entre las partes en el contexto del proceso de integracion establecido por el
Tratado de Montevideo de 1980. Estimular las inversiones aprovechando los
mercados y capacidad competitiva de los paises signatarios en las corrientes de
intercambio mundial, Coordinar y complementar las actividades econémicas, en
especial las industriales y tecnologias conexas, mejorando los sistemas de
produccién y escalas operativas. Facilitar la formulacion de programas
especiales, como los de intercambio compensado y otras modalidades
comerciales. Facilitar la creacion y funcionamiento de empresas binacionales y

multinacionales de caracter regional.

El nuevo acuerdo estara vigente hasta que sea sustituido por el que llegase a
suscribirse entre México y Mercosur y permite otorgar a los exportadores,
importadores e inversionistas de ambos paises, mayor certidumbre, con reglas
claras y transparentes, lo que favorecera un incremento de las relaciones

economicas entre México y Uruguay.

El 29 de diciembre de 1999 se firmé la ampliacion del Acuerdo de

Complementacion Econdmica

Se tomd como base las condiciones y preferencias arancelarias pactadas en el
Acuerdo de Complementacion Econdmica No.5 (ACE 5), mediante la
profundizacion de las preferencias arancelarias, asi como el establecimiento de
normas y disciplinas en materia de acceso a mercados, reglas de origen y
procedimientos aduaneros, clausulas de salvaguarda, practicas desleales de
comercio, normas técnicas, normas fitosanitarias, un mecanismo de solucion de
controversias, y en materia de inversion, se acordé incorporar el Acuerdo para

la Promocion y Proteccion Reciproca de las Inversiones (APRI).
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4.2.9. Triangulo del Norte (El Salvador. Guatemala Y Honduras).

El Tratado de Libre Comercio entre los Estados Unidos Mexicanos y las
Republicas de El Salvador, Guatemala y Honduras (Triangulo del Norte)'®* se
firm6 ad referendum el 29 de Junio del 2000 en la Ciudad de México, fue
aprobado por la Camara de Senadores del Honorable Congreso de la Unién, el
14 de Diciembre del 2000, segun decreto publicado en el Diario Oficial de la
Federacion del 19 de Enero del 2001, teniendo como fecha de publicacion la
promulgacién del mismo, el dia 14 de Marzo del 2001; entrando en vigor el 15
de marzo del 2001, para los paises de Guatemala y El Salvador; respecto de la

Republica de Honduras, entr6 en vigor el 1° de Junio del 2001.

Los temas tratados fueron: Disposiciones iniciales y generales, Definiciones
generales, Trato nacional y acceso de bienes a mercado, Sector agropecuario,
Medidas sanitarias y fitosanitarias, Reglas de origen, Procedimientos aduaneros
para el manejo de origen de las mercancias, Medidas de salvaguarda, Practicas
desleales de comercio internacional, Comercio transfronterizo de servicios,
Servicios financieros, Telecomunicaciones, Entrada temporal de personas de
negocios, Inversion, Medidas relativas a la normalizacion, Propiedad intelectual,
Transparencia, Administracion del tratado, Solucion de Controversias,

Excepciones y Disposiciones finales. Sus objetivos principales:

» Eliminar barreras al comercio.

= Promover condiciones para una competencia justa.

» Incrementar las oportunidades de inversion.

» Proporcionar proteccion adecuada a los derechos de propiedad
intelectual.

= Establecer procedimientos efectivos para la aplicacion del Tratado y la
solucion de controversias.

» Fomentar la cooperacion trilateral, regional y multilateral.

184 {dem.
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El Tratado de Libre Comercio México- Triangulo del Norte (TLCTNM) constituye
un gran avance en la estrategia de politica de negociaciones comerciales
internacionales de México, la cual busca ampliar, diversificar y mejorar el
acceso de los productos nacionales a los mercados externos, permite obtener
reciprocidad a nuestro proceso de liberalizacibn comercial, reduce la
vulnerabilidad de nuestros exportadores ante medidas unilaterales por parte de
nuestros socios comerciales y fomenta los flujos de inversion extranjera directa

hacia México.'®®

El capitulo de acceso a mercados establece la eliminacion de aranceles y
barreras no arancelarias entre las partes. Se establecieron plazos de
desgravacion que permiten a los sectores productivos del Triangulo del Norte y
de México ajustarse a la apertura comercial, cuidando la sensibilidad de los
diferentes sectores productivos de los paises . Reconociendo la asimetria en las
economias, México se abrird mas rapido que el Triangulo del Norte, tanto en

tasas base como en plazos de desgravacion.

El tratado establecera mecanismos en materia aduanera para que los bienes
originarios puedan gozar del trato arancelario preferencial establecido en el
tratado, y para verificar el cumplimiento de las reglas de origen. Se estableceran
procedimientos claros y expeditos para que las autoridades aduaneras
verifiquen el origen. Asimismo, con el fin de dar certidumbre y seguridad juridica
al productor, exportador o importador, éste podra solicitar a la autoridad
aduanera del pais importador, resoluciones o dictamenes anticipados, relativos

a la determinacion y certificacion del origen de los bienes.

185 fdem
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4.3. Europa.
4.3.1. Unién Europea.

La UE es la primera potencia comercial, la firma del Acuerdo de Asociacion
Econdmica, Concertacién Politica y Cooperacion entre los Estados Unidos
Mexicanos y la Comunidad Europea y sus Estados Miembros, la Decision del
Consejo Conjunto de dicho Acuerdo; y la Decision del Consejo Conjunto del
Acuerdo Interino sobre Comercio y Cuestiones Relacionadas con el Comercio
entre los Estados Unidos Mexicanos y la Comunidad Europea,'® se llevo a
cabo en la ciudad de Bruselas, el 8 de Diciembre de 1997, fue aprobado por la
Camara de Senadores del Honorable Congreso de la Union, el 20 de Marzo del
2000, segun decreto publicado en el DOF el dia 6 de Junio del propio afio,
teniendo como fecha de publicacion de su promulgacién en el DOF, el dia 26 de
Junio del 2000; entré en vigor en 1° de julio de 2000; este Acuerdo Global senté
las bases para la creacién del tratado de libre comercio entre México y la Unidn
Europea. Se trata del acuerdo comercial mas ambicioso que la Unién ha

suscrito hasta la fecha.

El tratado preveé la eliminacion total de aranceles en el sector industrial a mas
tardar el primero de enero de 2007, promueve las complementariedades en el
sector agricola; y, otorga un marco juridico para la liberalizacion del comercio
de servicios, la promocion de los flujos de inversion directa, la proteccion de los
derechos de propiedad intelectual, las compras de gobierno y la solucion de

controversias.

Con el supuesto objetivo de garantizar condiciones de igualdad, se impusieron
restricciones a las politicas industriales y de fomento econémico. México debid
regular y reglamentar el principio de trato nacional. Debié apoyarse en las
resoluciones de la Conferencia de Naciones Unidas para el Comercio y el
Desarrollo (UNCTAD) para pedir trato especial, diferenciado y preferente que

tome en cuenta las asimetrias.

186 Secretaria de Economia [en linea] Op Cit. 436 15 agosto 2007. 22:12
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Esto hubiera permitido no sélo gradualidad en la apertura de ciertos rubros, sino
la creacion de fondos compensatorios para enfrentar impactos negativos y
desigualdades estructurales prevalecientes, asi como establecer la flexibilidad
apropiada para que se regularan las transacciones financieras y se aumentara
progresivamente el acceso a los mercados de las economias industrializadas.
Con el TLC-UEM, México perdio la oportunidad de pasar de lo declarativo a lo

normativo respecto a la aplicacion del trato especial y preferente.

4.3.2. Comercio México — UE.

Como mencionamos anteriormente, el Acuerdo de Asociacion Econodmica,
Concertacion Politica entre México y la Comunidad Europea y sus Estados
miembros, no consta en un sélo documento, pues de sus disposiciones se
desprende, que su aplicacion conlleva a la consideracion de las Decisiones de

los Consejos Conjuntos.

El objetivo principal del Acuerdo, fue el establecimiento de un marco que
fomentara el desarrollo de los intercambios comerciales de bienes y servicios,
siendo el Consejo Conjunto, el encargado de decidir las medidas y el calendario
para la liberacion bilateral, progresiva y reciproca de las barreras arancelarias y
no arancelarias, tanto de bienes como de servicios. Atendiendo a lo establecido
en los acuerdos multilaterales de la OMC, en especial del Acuerdo General de
Aranceles Aduaneros y Comercio y el Acuerdo General sobre el Comercio de

Servicios.'®’

El Consejo Conjunto es el maximo o6rgano del Acuerdo, se integra con
miembros del gobierno de México y los miembros del Consejo de la Union
Europea y miembros de la Comision Europea. La Decision del Consejo

Conjunto determina una serie de disposiciones, para establecer los acuerdos

7 WITKER, Jorge y HERNANDEZ, Laura. Op. Cit. p. 228-229
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necesarios que conllevan a la realizacion de determinados objetivos del

Acuerdo, centrandose principalmente en el comercio de servicios.

La Decisién, establece en su articulo 2, lo que se entiende por la prestacion de
un servicio, el Trato Nacional y el Trato de Nacion mas Favorecida, son los
principios que rigen el comercio de servicios; considera también a los servicios
financieros como cualquier servicio de naturaleza financiera, dividiéndolos en
dos categorias: servicios de seguros, servicios bancarios y demas servicios

financieros.

En cuanto a la Decision del Consejo Conjunto del Acuerdo Interno sobre
Comercio y cuestiones relacionadas con el Comercio entre México y la
Comunidad Europea, ésta establece una serie de disposiciones para alcanzar
acuerdos necesarios referentes a determinados articulos del Acuerdo Interino,

aludiendo principalmente al comercio de mercancias.'®

Las perspectivas del Tratado para México nos llevan a entender la reduccion
relativa del comercio reciproco entre México y los paises de la Unién Europea,
que en los ultimos afos ha sido resultado, entre otros factores, el trato
comercial discriminatorio que, con respecto a terceros paises, se otorgan entre
si. Por su parte, los 15 paises de la Union Europea conceden mejores
condiciones arancelarias y no arancelarias a los productores de

aproximadamente cien paises.

De la misma forma, los tratados de libre comercio que ha suscrito México con
otros paises, prevén mejores condiciones de acceso a los exportadores de los
paises beneficiarios que a sus similares europeos. En este contexto, tanto
México como los paises miembros de la Union Europea coincidieron que para
terminar con ese trato discriminatorio, la via mas rapida es la creacion de una

zona de libre comercio entre México y la Union Europea, la que permitiria no

188 fhidem. P. 232-233.
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s6lo un mejor acceso reciproco al mercado de cada una de las partes, sino que
también, diversificar el origen y destino del intercambio comercial de bienes y
servicios, lo que es particularmente importante para México dada su estrecha
relacion comercial que mantiene con Estados Unidos. Es importante destacar
que, como lo ha demostrado la experiencia de México en los tratados de libre
comercio que ha suscrito, el TLC-UEM admitiria la creacién de comercio y no su

desviacion.'®®

Asimismo, el TLC-UEM concederia establecer un marco juridico que brindara
certidumbre a los empresarios e inversionistas de ambas partes e incorporara a
México de manera mas eficiente en el proceso de globalizacién mundial de los
mercados, ya que contaria con mayores opciones tanto en los insumos
utilizados en los procesos productivos, como en las opciones de tecnologias

disponibles y en el establecimiento de alianzas estratégicas.

Para México, la suscripcion del TLC con la Unidén Europea, le permitiria acceder
de manera preferencial al mercado mas grande del mundo, integrado por 15
paises desarrollados con casi 376 millones de habitantes y un PIB superior a
los 8.3 billones de délares. Asimismo, desde el punto de vista comercial, a la
Unién Europea se le considera la potencia comercial mas importante al
concentrar mas del 20% (casi 2 billones de ddlares) del comercio mundial. Con
el TLC-UEM, México podra incrementar de manera importante sus
exportaciones hacia los paises miembros de la Union Europea en aquellos
productos en los que ha demostrado ser competitivo como los vehiculos, los 23
productos petroliferos, los motores para automovil, las partes para

computadoras, la plata, el café y las autopartes, entre otros.

En materia de inversiones, se espera que con la entrada en vigor del TLC-UEM,
México se vea beneficiado con mayores flujos de inversion originaria de los

paises miembros de la Union Europea. En el periodo de enero de 1994 a junio

189 Camara de Diputados. Unidad de Estudios de Finanzas Publicas [en linea]
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de 1999, México recibi6 63.6 mil millones de ddlares, de los cuales
correspondieron a los paises de la Union Europea solamente 8.4 mil millones
de dodlares, es decir, el 13.2% del total. Actualmente existen en México 3 mil
261 empresas de capital europeo que han generado en su conjunto poco mas
de 110 mil empleos, por lo que después de la entrada en vigor del Tratado, se
espera lleguen mas empresas europeas a México con el consecuente impacto

en la creacion de empleos.'

Luego entonces, la suscripcion del Tratado de Libre Comercio entre México y la
Union Europea (Acuerdo de Asociacion Econdmica, Concertacion Politica y
Cooperacion), representa un gran avance en el desarrollo de sus relaciones
comerciales. En dicho Tratado se prevén metas mucho mas amplias y
complejas que en otros acuerdos comerciales existentes, pues ademas del
comercio se incluyen temas relacionados con las inversiones, la propiedad

intelectual y desarrollo y la cooperacion econémica.

Segun la Comisién y el Parlamento Europeo, asi como el Gobierno mexicano, el
TLC-UEM permitira regular y fomentar las relaciones econdémicas y evitar con
ello que éstas sean afectadas por la participacion de México en el Tratado de
Libre Comercio de América del Norte y los acuerdos preferenciales y de libre
comercio que la Unién Europea tiene suscritos con terceros paises. El TLC-
UEM considera como requisitos basicos que: la liberalizacion del comercio sea
reciproca y progresiva, con una planeacién detallada del proceso de
desgravacion arancelaria; que ambas partes mantengan a terceros paises las
condiciones actuales de acceso a sus mercados; y el establecimiento de
normas de origen estrictas que impidan a los paises miembros del TLC-AN
triangular a través de México sus exportaciones a los paises de la Unién

Europea.

70 idem
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En sintesis, el TLC-UEM permitira a México, garantizar un acceso amplio,
preferencial y seguro de las exportaciones mexicanas al bloque comercial mas
grande del mundo; diversificar las relaciones econdmicas de México, el destino
de nuestras exportaciones y nuestras fuentes de insumos y, generar mayores
flujos de inversion extranjera y promover alianzas estratégicas, lo que permitira

la creacion de nuevos empleos y mejor remunerados.’””’

Podemos decir que los aspectos generales del comercio entre México y la UE
estriba en que esta ultima, constituye el mayor mercado del mundo, lo cual
podemos demostrar haciendo referencia a los principales clientes de México en
el mercado europeo que son: Alemania, Espafia, Reino Unido, Francia, y
Paises Bajos, a los que se destina el 83.4% de las exportaciones mexicanas y
donde la estructura se compone como sigue: los productos automovilisticos
(17.2%), el petréleo (15.6%), las partes y accesorios para maquinas para el
procesamiento de datos (3%), el azucar (2.1%), el café sin descafeinar (2.1%) y
las penicilinas (1.4%). Alemania es también el principal proveedor de México,
seguido por ltalia, Francia, Espafa y el Reino Unido, naciones de las que en su

conjunto procede el 84.3% de las compras a la Unién Europea.

En cuanto a la estructura de las exportaciones de México a la UE, podemos
sefalar que el petréleo continua siendo el principal producto que se exporta a la
Union Europea, le siguen en importancia los motores de cilindrada mayor a
1000 cm. cubicos (5.9%), los vehiculos de cilindrada mayor a 1500 cm. cubicos
pero inferior a 2 500 cm. cubicos (5.5%), partes y accesorios de maquinas para
el procesamiento de datos (3%), motores de émbolos (2.3%), y camisas para
motor ( 1.3% )

Ahora bien, en lo que respecta a las importaciones de la UE a México, éstas
constituyen el 10.4% del total de importaciones, los principales productos son

accesorios de vehiculos y otras partes para motores equivalentes a 5.3% del

"1 Secretaria de Economia [en linea] 15 agosto 2007. 22:12
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total, los otros productos corresponden a las demas maquinas y aparatos
mecanicos (1.1%), gasolina (0.9%) , partes para fabricar maquinas de escribir y
calculadoras (0.8%), maquinas de moldear por soplado (0.8%) y maquinas para
hilar textiles (0.7%).""

Como hemos establecido, el alcance de las relaciones entre México y la Union
Europea, pretendia principalmente, integrar el marco que propiciara el
desarrollo comercial en el intercambio de bienes y servicios, para confirmar lo
anterior hemos plasmado algunos graficos, dentro del apartado de anexos, que
demuestran las exportaciones e importaciones de México con los Estados
Miembros de la Unidn Europea en Términos Comerciales Internacionales
INCOTERMS, FOB."”

4.3.3. Composiciéon Del Comercio México — UE.

En este apartado describiremos la composicion del comercio entre México y la
Unién Europea, basado en los campos de actuacién del TLC-UEM, como son:
el Acceso a Mercados, Reglas de Origen, Normas Técnicas, Normas Sanitarias
y Fitosanitarias, Salvaguardas, Inversiéon y Pagos Relacionados, Comercio de
Servicios, Compras del Sector Publico, Competencia, Propiedad Intelectual y la

solucion de controversias.

En general, los temas acordados en el TLC-UEM'™ responden al esquema
acordado por México en otros tratados de libre comercio que se han suscrito
con otros paises. En cada uno de los temas que fueron acordados en el Tratado

se definen los objetivos especificos.

Acceso a Mercados. Es aqui donde se establecen las reglas relativas a los

aranceles y otros cargos, asi como a restricciones cuantitativas tales como

72 Camara de Diputados. Unidad de Estudios de Finanzas Publicas [en linea] Op. Cit. 13 agosto 2007.
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cuotas o cupos, licencias y permisos y requisitos de precios a importaciones o
exportaciones que regiran al comercio de bienes. Asimismo, se establece un
marco juridico que dé certidumbre al acceso a los mercados de los bienes que

se produzcan y se comercien en la zona de libre comercio.

Reglas de Origen. Estas reglas, estan disefiadas para asegurar que las
ventajas del TLC-UEM se otorguen sélo a bienes producidos en la zona de libre
comercio y no a bienes que se elaboren total o en su mayor parte en otros
paises fuera de la zona; asimismo para establecer reglas claras y obtener
resultados previsibles; y para reducir los obstaculos administrativos para los
exportadores, importadores y productores que realicen actividades comerciales
en el marco del TLC-UEM.

Normas Técnicas. Las Normas Técnicas tienen como propdésito proteger la vida
y la salud humana, animal y vegetal, al consumidor y al medio ambiente.
Asimismo, buscan garantizar la veracidad de la informacion que proporciona un
producto sobre sus ingredientes, contenido, peso y volumen; y establecen los

requisitos que debe cumplir la fabricacion de maquinaria y equipo.

Normas Sanitarias y Fitosanitarias. Son medidas que se adoptan para proteger
la vida o la salud humana, animal y vegetal, de los riesgos que surjan de
enfermedades o plagas de animales o vegetales, o de aditivos o sustancias
contaminantes en alimentos. Esos preceptos tienen como propdsito impedir el
uso de medidas sanitarias y fitosanitarias como restricciones disfrazadas al
comercio, salvaguardando el derecho que tiene cada pais para adoptar sus
propias medidas sanitarias y fitosanitarias para la proteccion en su territorio de

la vida o salud humana, animal y vegetal.

Las medidas sanitarias y fitosanitarias se fundamentaran en una evaluacion del
riesgo a la vida humana o la salud animal o vegetal, considerando las técnicas

de evaluacién del riesgo desarrolladas por las organizaciones internacionales



136

de normalizaciéon como la Comision del Codex Alimentarius y la Convencion

Internacional para la Proteccidn de las Plantas, entre otras.

Salvaguardas. El TLC-UEM establece que los paises miembros de la zona de
libre comercio podran adoptar Medidas de Salvaguarda para proteger
temporalmente a sus industrias que se vean afectadas desfavorablemente por
incrementos subitos y sustanciales en las importaciones, derivados del propio
Tratado. En el TLC-UEM se consideran dos tipos de Salvaguardas: la Bilateral,
que se aplica a medidas de emergencia que se adopten ante incrementos
subitos y sustanciales de importaciones que resulten de reducciones
arancelarias derivadas del Tratado; y la Salvaguarda Global, que se adoptara
frente a incrementos subitos en las importaciones provenientes del resto del
mundo. Los procedimientos que rigen las Medidas de Emergencia disponen que
la Salvaguarda solamente podra ser establecida por un tiempo limitado maximo
de tres afios para brindar alivio temporal a un sector que pudiese enfrentar dafio
serio 0 amenaza de dafio por incrementos sustanciales en las importaciones

entre México y la Union Europea.

Inversion y Pagos Relacionados. EI TLC-UEM representa una oportunidad
importante para atraer mayor inversion extranjera de los paises de la Union
Europea, a través de alianzas estratégicas, intercambios tecnoldgicos y otras
formas de asociacién empresarial, ya que la rentabilidad esperada de los
proyectos que se ubiquen en México, aumentara significativamente. Por ello,
contiene disposiciones que permitan a México atraer mayor inversion extranjera

originaria de los paises de la Union Europea.

Comercio de Servicios. El sector de servicios en el comercio mundial representa
actualmente casi dos terceras partes. Ademas de su relevancia en el PIB de la
mayoria de las economias, los servicios son parte fundamental e indisoluble del
comercio de mercancias. Por ello, el TLC-UEM reconoce su importancia y

establece reglas para su intercambio entre México y los miembros de la Union
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Europea. El Capitulo de Comercio de Servicios, cubre dos grandes temas: el
comercio transfronterizo de servicios y los servicios financieros. El primero
cubre actividades tan diversas como la construccién, los servicios profesionales,
los servicios de computacion, el transporte, las telecomunicaciones, los
servicios portuarios, los servicios aéreos especializados, los servicios de

reparacion y mantenimiento y los servicios turisticos, entre otros.

Compras del Sector Publico. En los paises de la UE y en México, las compras
que realizan los gobiernos son una parte importante de sus economias. Los
sistemas publicos de adquisiciones en los paises comunitarios, constituyen
mercados muy amplios que ofrecen a los exportadores mexicanos
oportunidades de ampliar las escalas de operacion en muchos sectores. En
México, las compras del sector publico estan abiertas a la competencia
internacional para asegurar las mejores condiciones en la oferta, sin embargo,
las adquisiciones gubernamentales en los paises de UE no lo estan para los

proveedores mexicanos.

El objetivo de la negociacién del TLC-UEM para México fue lograr el acceso
simétrico y reciproco a ese mercado en materia de compras gubernamentales.
Asi, en el Capitulo de Compras del Sector Publico, las Partes acordaron la
apertura gradual y reciproca de los mercados acordados de contratacion
publica. La cobertura del TLC-UEM abarca las compras efectuadas por
dependencias y empresas del gobierno federal, en cada uno de los paises

signatarios.

Politicas de Competencia. Para garantizar un ambiente propicio para la
actividad empresarial, en el Tratado se promovera la competencia y se
combatiran las practicas monopdlicas. Sin embargo, las Partes podran adoptar
o mantener medidas, conforme a sus propias legislaciones, en contra de
practicas comerciales no competitivas. Ademas, se establece el compromiso de

cooperar en la aplicacion y ejecucion de las leyes que en esta materia tengan
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cada uno de los paises signatarios del Tratado. En Politicas de Competencia se
establecieron medidas apropiadas para evitar distorsiones o restricciones que
afecten significativamente el comercio bilateral, en ese sentido, México y los 15
paises de la UE se comprometen a eliminar las prohibiciones y restricciones
cuantitativas, tales como las cuotas o cupos y los permisos de importacion. Sin
embargo, cada pais se reserva el derecho de imponer restricciones limitadas
para proteger la vida o la salud humana, animal o vegetal o del medio ambiente.
Existen ademas, reglas especiales que se aplican a los productos

agropecuarios, textiles, automotrices y energéticos.

Propiedad Intelectual. En materia de Propiedad Intelectual, lo mas destacado
del TLC-UEM es el establecimiento de un mecanismo de consulta y el respeto a
los convenios internacionales mas importantes en la materia, que han suscrito
los paises signatarios del Tratado. Sin embargo, cada pais se reserva el
derecho de proteger adecuada y efectivamente los Derechos de Propiedad
Intelectual con base en el principio de "Trato Nacional", y asegurara el
cumplimiento efectivo de esos Derechos, tanto a nivel nacional como en las
fronteras. El TLC-UEM define compromisos especificos sobre la proteccion de:
derechos de autor, incluyendo los fonogramas, patentes, marcas, derechos de
los obtentores vegetales, disefios industriales, secretos industriales, circuitos

integrados e indicaciones geograficas.

Respecto a los derechos de autor, las obligaciones de los paises signatarios del
TLC-UEM son: proteger los programas de computo como obras literarias, y las
bases de datos como compilaciones; conceder derechos de renta para los
programas de computo y fonogramas; y estipular un plazo de proteccion de por

lo menos 50 afos para los fonogramas.

Solucion de Controversias. En lo que respecta a la Solucién de Controversias
derivadas de la interpretacion y aplicaciéon del Tratado, se estableciéo un

procedimiento especifico compatible con los mecanismos para la solucién de
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controversias de la OMC, consistente en consultas, funciones del Comité

Conjunto e inicio del procedimiento ante los tribunales.

Marco Institucional. EI TLC-UEM establece un marco institucional para la
administracion y seguimiento de los acuerdos alcanzados, para ellg, se
establece un Consejo Conjunto integrado por miembros a nivel ministerial del
gobierno de México, del Consejo de la Unidén Europea y de la Comision

Europea para supervisar la aplicaciéon del Tratado.

El Consejo Conjunto sera presidido alternadamente por México y la Unién
Europea y se reunira periodicamente o en sesiones extraordinarias, cuando las

circunstancias asi lo demanden. El Consejo establecera a su vez un Comité
Conjunto para apoyarlo en el desempefio de sus funciones. Este Comité
celebrara reuniones cuando menos una vez al afio, alternadamente en México y

Bruselas.'”®

Al igual que en el apartado anterior creemos conveniente demostrar
graficamente, dentro de nuestro apartado de anexos, las exportaciones e
importaciones que México llevo a cabo en los ultimos afos, claro esta, con la

utilizacion de los INCOTERMS, especificamente en su Término FOB.""®

75 fdem
78 Vid Infra Anexo 22, P.210.
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CAPITULO V.
SOLUCIONES AL INCUMPLIMIENTO DE LAS OBLIGACIONES CREADAS
POR LOS INCOTERMS.

Para nosotros y para nuestro tema de estudio es de gran importancia hacer
mencién de las posibles soluciones al incumplimiento de las obligaciones
creadas por los INCOTERMS, si bien es cierto el Arbitraje de la Camara de
Comercio Internacional es una figura encargada de dirimir controversias en el
ambito de mercaderias Internacionales, también se encuentran otras instancias,
como ya mencionamos en el Capitulo segundo de este trabajo sobre Arbitraje

Internacional de la Camara de Comercio Internacional.

Para llevar a cabo el desarrollo de este apartado es necesario profundizar sobre
el Arbitraje Internacional de la Camara de Comercio Internacional, para ello
explicaremos lo relativo a la Clausula arbitral de la cual ya se ha hablado con
antelacion, ademas de explicar el Convenio o Compromiso que se pacta entre
las partes y los arbitros con estas; asi como del laudo arbitral, su Ejecucion y
generalidades sobre el Arbitraje Internacional, a su vez nos avocaremos al
manejo de los INCOTERMS dentro de nuestra legislacion y el planteamiento
que buscamos vislumbrar sobre el sometimiento de nuestra legislacion derivado

de las Convenciones y tratados de los cuales México ha sido parte.

5.1. Arbitraje Comercial Internacional de la Camara de Comercio

Internacional.

Para efectos de este tema es preciso hacer mencion de dénde surge y cual es
la importancia de la Camara de Comercio Internacional, debido a la importante
relacién que sostiene con nuestro tema de estudio, ya que en la mayoria de las

ocasiones cuando se dirimen controversias comerciales de caracter
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internacional se acude usualmente por las partes al Arbitraje Comercial
Internacional de la CCI. Su labor esta a cargo de varias comisiones, entre las
cuales encontramos asuntos comerciales, legales y econdémicos relacionados
con el Comercio Internacional; ejemplo de ello es la creacion de los

INCOTERMS, es decir, los Términos de Compraventa Internacional.

La Camara de Comercio Internacional es una asociacion privada, no lucrativa,
que se fundo6 en el afio de 1919 después de la Primera Guerra Mundial por
hombres de negocios de diferentes paises en los cuales estuvieron Bélgica,
Italia, Reino Unido y Estados Unidos de América. El objetivo de sus fundadores
fue crear una figura que contribuyera a la reconciliacién y la paz comercial entre
las naciones, en donde se fomentara el comercio Internacional y a su vez hacer
la creacion de instrumentos juridicos y mecanismos comerciales que fueran
reconocidos Internacionalmente donde se incluyeran a su vez procedimientos
para solucionar los litigios que surgieran a partir de las controversias
comerciales Internacionales. Cuenta con miembros de 150 paises y comités
nacionales en mas de 60, dichos comités son organismos autébnomos que
eligen a sus propios representantes ante el consejo de la CCl, que es el 6rgano
directivo y a su vez éste, elige una junta ejecutiva que consta de un presidente y
un secretario general; tiene su sede en Paris desde la fecha de su creacion y

una filial en Hong Kong, establecida desde 1997.""

La notoria expansion que ha tenido el Arbitraje Comercial Internacional con el
mundo es gracias a la Corte Internacional de Arbitraje de la Camara de
Comercio Internacional CCI, ésta fue fundada en 1923 por la Camara de
Comercio Internacional, su funcién consiste en proveer la solucion mediante
arbitraje de las controversias de caracter internacional que surgen a medida de
los negocios de conformidad con el Reglamento de arbitraje de la CClI, pero

cabe destacar que la Corte no resuelve por si misma las controversias ya que

7 \VES Derains, Eric A. Schuwartz. El Nuevo Reglamento de Arbitraje de la Camara de Comercio

Internacional. Oxford university, México 2001 Pp. 1-2. Traducido por Fernando Martinez Véaldez.
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sélo tiene la funcién de asegurar el cumplimiento del Reglamento de arbitraje de
la CCI.'"®

Para nosotros es conveniente hacer mencion del Reglamento de arbitraje de la
CCI, toda vez que es la herramienta principal de trabajo de la CCI, esta
redactado con el fin de proporcionar sélo un marco general para el arbitraje, sin
violar el derecho de las partes o arbitros de elegir procedimientos adecuados
para cada caso, una de las caracteristicas fundamentales del Reglamento es su
universalidad; es decir, que esta concebido para aplicarse en cualquier pais,
conforme a cualquier ley y de acuerdo con cualquier sistema de procedimiento

legal.

El primer Reglamento de arbitraje de la CCl y su correspondiente Reglamento

de Conciliacién se publicé en 1922,*7°

en inglés y en franceés, los dos idiomas
de trabajo de la CCI, éste fue seguido por nuevos o corregidos desde 1927
hasta el afio de 1998, vigente a partir del 1 de enero de este mismo afio; en
respuesta a experiencias de arbitrajes acumulados por la CCI y distintos
avances legales en la materia. No obstante a sus diversas versiones, todos
ellos han compartido siempre la idea principal de ser apropiados para el uso

internacional, consecuentes con el caracter y la mision internacional de la CCI.

Como ya mencionamos, el Reglamento de la CCI conté con un Reglamento de
Conciliacion Facultativa en el cual se consideraba a la conciliacion como un
proceso independiente del arbitraje y completamente facultativa, salvo que las
partes hayan dispuesto lo contrario. EI Reglamento de arbitraje de la CCIl no
exigia el recurso previo de conciliacion, como una condicidon para que se
recurriera al arbitraje, del mismo modo, el Reglamento de conciliacion
Facultativa permitia recurrir a la conciliacibn sin exigir por ello que la
controversia debiera de someterse a arbitraje, cabe hacer mencion que fue

derogado por recomendaciéon de un grupo de trabajo de la Comisioén de la CCI

"% [dem. p. 476-477.
179 idem. p. 3
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sobre Arbitraje Internacional, que en 1991 entregd un informe acerca de la
clausula modelo, donde se sefial6 que la referencia al Reglamento de
Conciliacion se prestaba a confusiones y suscitaba dudas sobre la naturaleza

obligatoria del acuerdo de arbitraje.*°

5.1.1 Clausula Arbitral.

Dentro de nuestro estudio creemos conveniente hacer referencia a la clausula
tipo o modelo que la CCIl ha propuesto sea incorporada a los contratos de
compraventa internacional. La CCIl ha dejado claro que los INCOTERMS sélo
se ocupan de la relacion vendedores y compradores, en un contrato de
compraventa, por lo que es esencial para los exportadores e importadores
tomar en consideracibn una vinculacion practica entre diversos contratos
necesarios para realizar una venta internacional, en donde no solo es necesario
la elaboracion del contrato de compraventa, sino otros contratos, tales como el
de transporte, seguro o el de financiamiento; asi, el acuerdo de las partes, al
utilizar una determinada clave, tendra consecuencias para otros contratos, v.gr.:
“un vendedor que celebra un contrato en términos CFR o CIF sélo puede
cumplirlo con un medio de trasporte maritimo, ya que, bajo estos términos, debe
entregar un conocimiento de embarque u otro documento maritimo al
comprador, lo que no es posible cumplir si se utiliza otro modo de trasporte.”8*
Es asi que los INCOTERMS resultan importantes para el cumplimiento de un

contrato de compraventa internacional.

El hecho de que se incorporen en los contratos de compraventa el uso de uno o
varios INCOTERMS, no constituye ningun acuerdo de que la solucion de las
controversias se desahogaran con apego al arbitraje de la Camara, motivo por

el cual se recomienda a las partes que incorporen en sus contratos de

180 fhidem. P. 433.
181 ACOSTA ROCA, Felipe. Incoterms. ISEF, México, 22. Ed. 2007, p. 27
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compraventa la voluntad de sujetar a la Camara las controversias que se

presenten.

Es recomendable a las partes la conveniencia de indicar en la clausula de
arbitraje, el derecho aplicable al contrato, el nUmero de arbitros, la sede y el
idioma del arbitraje. El Reglamento de arbitraje de la CCI no limita la libertad de
las partes de elegir el derecho aplicable, la sede del arbitraje y el idioma del

proceso arbitral.

La CCI'*® recomienda a las partes que deseen recurrir al arbitraje de ella,
incluyan la siguiente clausula modelo en sus contratos, para lo cual creemos

conveniente citar dicha clausula en los idiomas mas usuales para la CCI:

Inglés:

“All disputes arising out of or in connection with the present contract shall be
finally settled under the Rules of Arbitration of the international Chamber of
Commerce by one or more arbitrators appointed in accordance with the said

Rules”

Francés:

“Tous différends découlant du present contrat ou en relation avec celui-ci
seront tranchés définitiviment suivant le Réglement d"Arbitrage de la Chambe
de Commerce Internationale par un ou plusieurs arbitres nommés

conformément a ce Reglement.”

Aleman:

“Alle aus oder in Zusammenhang mit dem gegenwartigen Vertrag sich
ergebenden Streitigkeiten werden nach der Schiedsgerichtsordnung, der
Internationalen Handels-kammer-kammer von einem oder mehreren

gemag&dieser Ordnung ernannten Schiedsrichtern endgltig entschieden.”

Italiano:
“Tutte le controversie derivanti dal presente contratto o in relazione con los

stesso sanno risolte in via definitive seconso il Regolamento darbitrato della

182 Gitado por: IVES Derains, Eric A. Schuwartz. Op. Cit. P. 475-476.
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Camera di Commercio Internazionale, da uno o piu arbitri nominati in

conformita di detto Regolamento.”

Espafiol:

“Todas las desavenencias que deriven de este contrato o que guarden relacién
con éste seran resueltas definitivamente de acuerdo con el Reglamento de
Arbitraje de la Camara de Comercio Internacional por uno o mas arbitros

nombrados conforme a este Reglamento.”

A pesar de ser sucinta, la clausula posee varios atributos importantes,
esenciales en una clausula de arbitraje eficaz. El primero es que hace
obligatorio el arbitraje al especificar que las desavenencias “seran” resueltas de
acuerdo con ella. También estd redactada en términos amplios para
comprender como lo es “todas las desavenencias que deriven de este contrato
0 que guarden relacion con éste”, lo que confiere al tribunal arbitral mayor
jurisdiccion; la clausula designa claramente el Reglamento de arbitraje que

deberd aplicarse: el de la Camara de Comercio Internacional.

Como mencionamos anteriormente, dentro del reglamento se recuerda a las
partes la conveniencia de indicar, en la clausula de arbitraje, el derecho

aplicable al contrato, el nimero de arbitros, la sede y el idioma.

En cuanto al idioma del arbitraje a nuestra consideracion es extremadamente
importante ya que conllevan consecuencias practicas y de gran significado para
las partes, no sOlo concierne a esta posible necesidad de servicios de
traduccion e interpretacion, cabe mencionar que estos pueden traer costos,
ademas de restringir las posibilidades que tienen las partes de elegir arbitros y

asesores. Al respecto el articulo 16 del Reglamento de la CCI'®

no impone el
uso del idioma del contrato como idioma de arbitraje, por lo tanto, en los

arbitrajes de la CCI debe incluirse una estipulacién expresa en la clausula de

183 vid. Reglamento de arbitraje Enero de 1998. Camara de Comercio Internacional, publicacién CCI No,
581
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arbitraje para que las partes eviten cualquier incertidumbre sobre este tema

importante.

Por lo que respecta a la sede del arbitraje, el articulo 14'* del referido
reglamento nos explica que ésta se determinard en la medida en que los
tribunales estatales interfieran en dicho proceso de arbitraje, o bien, en que
existan recursos que puedan acceder en contra del laudo, la eleccion de una
sede requiere de una revision minuciosa de la legislacién que podria aplicarse
al arbitraje si se llevara a cabo en determinado lugar. La sede del arbitraje
deberd ser siempre una jurisdiccion neutral y propicia para el procedimiento
pero es importante precisar que la sede no impide que se realicen en otro lugar

las audiencias u otras reuniones de los arbitros y las partes.

Otro aspecto importante a considerar dentro de la clausula es el numero de
arbitros que se podran nombrar, al respecto son los articulos 7 al 12 del

Reglamento™®®

gue hacen referencia a ello, para lo cual la clausula de arbitraje
que recomienda la CCl no especifica cuantos arbitros hay que nombrar, ni
establece requisitos para determinar sus aptitudes. El nimero de arbitros
influird de cierta forma en el costo de arbitraje y quiza también en su duracién,
comunmente en los arbitrajes internacionales el tribunal se compone de tres
arbitros y el demandante y el demandado designan uno cada quien.*®®

En cuanto al Derecho aplicable al contrato el articulo 17 del Reglamento™®’
indica que salvo en la medida en que las partes acuerden que los arbitros
asuman las facultades de un amigable componedor o decidan ex aequo et
bono, el laudo debera ser emitido en concordancia con la normas juridicas
sefialadas por las partes y aplicables a los términos del litigio, a falta de éstas

los arbitros deberan de aplicar las normas juridicas que consideren pertinentes.

{dem
% vid. Infra anexo 23, P.212.
87dem
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Para efecto de nuestro tema de estudio, es importante por ejemplo, asegurar
gue si las partes convienen en incorporar el uso de los INCOTERMS en su
contrato de compraventa, debe hacerse referencia expresa a la version vigente;
asi, si los operadores desean utilizar los INCOTERMS 2000, deben dejar
claramente especificado en dicho contrato que éste quedara sometido a los
INCOTERMS 2000.

5.1.2 Convenio o Compromiso.'®

Como es bien sabido, es mediante un acuerdo de voluntades en las que se
puede pactar qué especificos litigios se deben solucionar mediante el proceso
arbitral. Un convenio o acuerdo de esta naturaleza implica para las partes una
renuncia a su derecho de accionar ante cierto tribunal jurisdiccional estatal, para
que éste llegue a solucionar el litigio y a su vez le impide a los tribunales
jurisdiccionales del Estado ejercer dicha funcidn jurisdiccional sobre los litigios
qgue precisan las partes, esta renuncia tacita o expresa, conduce a que las

partes diriman su controversia mediante el proceso arbitral.

“El acuerdo arbitral es un convenio y, como tal, crea o transfiere derechos y
obligaciones entre los contratantes. Se trata de un convenio que en lugar de
contener normas sustantivas, contiene en gran medida normas procesales. De
ahi que también se le considere un contrato procesal, acuerdo o contrato en

sentido amplio.”*®°

En el articulo 7 de la Ley Modelo de la UNCITRAL (siglas en Ingles de la
Comision de las Naciones Unidas para el Desarrollo del Derecho Mercantil
CNUDMI, se define el acuerdo arbitral como: acuerdo por el que las partes
deciden someter al arbitraje todas las controversias o ciertas controversias que

hayan surgido o puedan surgir entre ellas respecto de una determinada relacion

188 vid. Infra anexo 24, P.213.
189 citado por: SILVA, Jorge Alberto. Arbitraje Comercial Internacional en México. Oxford, México, 22. Ed.
2001, p. 59.
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juridica, contractual o no contractual. El acuerdo de arbitraje podra adoptar la
forma de una clausula compromisoria incluida en un contrato o un acuerdo
independiente, dicha disposicion es semejante a la establecida por el articulo
1416 del Cédigo de Comercio.'®

El acuerdo definitivo o compromiso arbitral es también conocido como contrato
de compromiso, que a su vez supone la existencia del litigio, es decir, de un

litigio presente, y no futuro.

El articulo 5 de la Ley de Arbitraje Comercial de Venezuela dispone: “El acuerdo
de arbitraje es un acuerdo por el cual las partes deciden someter a arbitraje
todas o algunas de las controversias que hayan surgido o puedan surgir entre
ellas, respecto de una relacion juridica contractual o no contractual. El acuerdo
de arbitraje puede consistir ya sea en una clausula incluida en un contrato o en

un acuerdo independiente.”*

Asi tenemos, que el compromiso arbitral normalmente no puede clasificarse,
pues en la doctrina s6lo alude a un soélo tipo de compromiso arbitral, pero en
México dadas las disposiciones a propdésito del mismo, se va a clasificar en
atencion a la definicion del litigio. Por un lado, el caso en que el litigio fue
resuelto, y se refiere a lo que la doctrina juridica conoce como compromiso
arbitral, y por el otro el caso en que el litigio que ya fue resuelto por sentencia

judicial estatal, respecto a la cual las partes no quedaron conformes.

Como en todo contrato, se debe cumplir con ciertos requisitos, para nosotros,
es importante sefalar cada uno de estos, luego entonces a continuacion,

hablaremos de los elementos que debe contener todo acuerdo arbitral.

Aunque en su esencia no se trata de un contrato, sino mas bien de un acuerdo,

tal y como veremos adelante; ello no nos impedira examinar al acuerdo arbitral,

190 vid. Ley Modelo de la UNCITRAL.
91 Citado por: SILVA, Jorge Alberto. Op. Cit. P. 64.
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ya que, valiéndonos de la metodologia empleada para el analisis de un
contrato. Examinaremos por un lado el acuerdo entre las partes (elementos de

existencia y validez) y por otro, el acuerdo entre las partes y el arbitraje.

Elementos de existencia.

Objeto. Por lo que hace a este punto del acuerdo arbitral celebrado entre los
compromitentes, el objeto consiste en la expresion del deseo de someterse al
proceso arbitral para dirimir asi la controversia, sea presente o futura,

estableciendo asi la forma de solucionarlo.*%?

Tanto en la clausula compromisoria como en el compromiso arbitral, es decir, lo
que propiamente es el acuerdo arbitral, el objeto consistira en sefialar al
proceso arbitral como el medio que resolvera el litigio; asi, se pueden establecer

procedimientos y 6érganos mediante los cuales se resolveran.

Consentimiento. Respecto al consentimiento podemos mencionar que éste se
satisface cuando los compromitentes estan de acuerdo con el objeto,
expresandolo de tal forma que no queden dudas en relacién al acuerdo. Surge
cuando ambos compromitentes se ponen de acuerdo en esta forma de solucion
para el conflicto, por ejemplo, cuando frente a una oferta seria, realizada por
una de las partes, se sugiere para la solucion del conflicto el proceso arbitral, y

también es aceptada, es asi cuando se concretiza el acuerdo de voluntades.

Estudiaremos ahora los elementos de validez, es decir, la forma, el objeto, el
motivo o el fin licito, la ausencia de vicios de la voluntad y la capacidad de los

compromitentes.

Forma. Segun la Convencion Interamericana sobre Arbitraje Comercial, “El

acuerdo respectivo constara en el escrito firmado por las partes o en el canje de

192 {dem p.67
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cartas, telegramas o comunicaciones por télex”.**® Segtn la Convencién sobre
el reconocimiento y Ejecucién de las sentencias Arbitrales Extranjeras, los
Estados contratantes reconoceran “el acuerdo por escrito conforme al cual las
partes se obliguen a someter a arbitraje todas o ciertas diferencias que hayan
surgido o que puedan surgir...”** La expresién “acuerdo por escrito” denotara
una clausula compromisoria incluida en un contrato o compromiso, firmado por

las partes.

Como podemos advertir en ambos instrumentos internacionales, aunque se
alude a la escritura del acuerdo arbitral, no se indica que forzosamente tendra
que ser por escrito. Luego entonces, nosotros podemos concluir que la escritura
no es un elemento de validez, tal vez el problema ante el cual el jurista puede
enfrentarse sea la prueba del acuerdo arbitral, pero una cosa es la prueba del

acuerdo y otra distinta la forma que éste debera revestir.

Objeto, motivo o fin licito. Como es sabido, todo acuerdo o contrato debera
contener un objeto, motivo o fin licito, nuestro Cadigo Civil, vigente lo sefiala en
su articulo 1824 y siguientes;'® a su vez, todo acuerdo arbitral debe adoptar el
proceso arbitral, no olvidando que hay litigios donde no es permisible solucionar

mediante dicho proceso.

Ausencia de vicios de la voluntad. Cuando se negocia el acuerdo arbitral, las
partes compromitentes deberan estar enteradas y concientes de lo que hacen,
sin presion alguna, es decir, pactaran libremente. Al respecto, nuestro Codigo
Civil, en su articulo 1812 menciona que “el consentimiento no es valido si ha
sido dado por error, arrancado por violencia o sorprendido por dolo.”**® No es
dificil entender que un convenio resulte invalido cuando quien accede a él por
miedo a un dafio que se le anuncia o se le impone, es decir, la intimidacién, la

fuerza, la coaccioén, impediran la validez del acto.

193 ¢itado por: SILVA, Jorge Alberto. Op.cit. p. 70
194 ¢
Idem.
19 vid. Cédigo Civil para el Distrito Federal.
19 dem.
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Para reforzar esta teoria, en Alemania dentro de su Cdodigo de Procedimientos
civiles en su articulo 1025, considera nulo el acuerdo arbitral obtenido por
influencia excesiva de una parte contra la econébmicamente débil, en este caso

se presume voluntad viciada.'®’

Capacidad de las partes compromitentes. Las partes en el acuerdo arbitral
tienen que ser capaces para poder pactar, pues de lo contrario el acuerdo sera
invalido. Es necesario que las partes compromitentes estén facultadas para
acceder sobre la materia, pues de lo contrario serd nulo ese acuerdo. “Las
partes deben estar facultadas para transigir sobre el objeto del litigio, significa
por un lado, objetivamente, que deben poder disponer del objeto litigioso... y por
otro, subjetivamente, que las partes tienen la facultad de disposicion y de la
capacidad para transigir; es decir, que son capaces de obrar de acuerdo con el
derecho actual o deben obrar con el consentimiento o hacerlo éste en su

lugar.”®

Después de haber analizado los elementos del acuerdo, creemos oportuno
analizar dicho acuerdo entre los compromitentes y sus arbitros. Dentro del
acuerdo arbitral no basta soélo el libre consentimiento de voluntades entre las
partes compromitentes, sino que ademas es indispensable para su total
cumplimiento que se cuente con la aceptacion de los arbitros que han sido
designados a fin de que estos puedan arbitrar. Es evidente que dentro de todos
los acuerdos arbitrales se deben considerar los implicados en la relacion

juridica entre los compromitentes y sus arbitros.

Para comprender aun mejor el convenio o compromiso arbitral es preciso
sefialar su naturaleza juridica y esta consiste en determinar si se trata de un
contrato 0 un acuerdo; como ya hemos expuesto no se trata de un simple
acuerdo de voluntades entre compromitentes, es decir, no se trata de un simple

contrato, ya que es preciso que también intervenga la actividad del arbitro.

97 Citado por: SILVA, Jorge Albero. Op. Cit. P.75.
1% yid. ROSENBERG, Leo. Tratado de Derecho Procesal Civil. Tomo II. P. 595.
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Para Carnelutti, “la clausula como el compromiso, no es un contrato sino un
acuerdo; en otros términos integra la conocida figura del acto complejo que no
compone intereses opuestos, sino que desarrolla intereses paralelos.%
Carnelutti le niega la calidad de contrato, pero coincide en denominarlo

acuerdo.

Extincién del Acuerdo Arbitral.’® El acuerdo arbitral se puede extinguir por

cualquiera de las causas que a continuacién mencionaremos:

e Por incumplimiento del objeto previsto en el acuerdo. En el caso del
acuerdo que preveia litigios especificos, cuando estos han quedado
solucionados o resueltos mediante el arbitraje.

e Por disposicion de la ley. Podemos mencionar varias causas, por
ejemplo, que siendo valido un acuerdo arbitral se expida una nueva ley
que declare inarbitrable el tipo de litigios especificados en el acuerdo.

o Por acuerdo entre partes. Cuando las partes compromitentes revocan el
acuerdo arbitral o resuelven el conflicto que se les presenta mediante la
transaccion.

e Por causas extraias al arbitraje. Ajeno a la voluntad de los
compromitentes o de los arbitros, el acuerdo arbitral también puede
concluir por algun fenbmeno natural o que no esté relacionado con el
arbitraje.

« Otras causas previstas en el acuerdo. En el mismo acuerdo las partes
pueden establecer otras causas. Por ejemplo, la muerte de algin
compromitente, cumplirse el plazo de vigencia del acuerdo sin que
hubiese surgido algun litigio por caducidad procesal es decir, por el mero
transcurso del tiempo y sin que se hubiese resuelto por el arbitro lo que

le fue planteado.

199 CARNELUTTI, Francesco. “Arbitros y arbitradores”.__Estudios de Derecho Procesal. Vol. Il, Ejea,
Buenos Aires, 1952. p 518.
200 gILVA, Jorge Alberto. Op. Cit. P.97-98.




153

5.1.3 Generalidades sobre Arbitraje Internacional.

Para profundizar en el tema de Arbitraje Internacional, es preciso entender
primeramente al Arbitraje como método a la solucién de litigios dada por un
tercero imparcial. Para César Sepulveda, “el arbitraje es un método por el cual
las partes en una disputa convienen en someter sus diferencias a un tercero o a
un tribunal constituido especialmente para tal fin, con objeto de que sea resuelto
conforme a las normas que las partes especifiquen, usualmente normas de
Derecho Internacional, y con el entendimiento que la decision ha de ser

aceptada por los contendientes como arreglo final.”?%*

Para nosotros, queda entendido como una forma de resolver controversias
internacionales pacificamente, cuando las partes de la disputa acuerdan
someter sus diferencias litigiosas a un arbitro o arbitros y cuya decision debera

ser obligatoria para las partes.

Como podemos observar, el arbitraje nacio a la par del Derecho Internacional,
pero un arbitraje pactado como tal en un tratado, con normas de procedimiento
se dio a finales del siglo XVIIl y lo constituy6 el llamado Tratado Jay, del 19 de
noviembre de 1794 entre Gran Bretafia y los Estados Unidos. El paso mas
importante de la historia del arbitraje fue la Primera Conferencia de la Haya de
1899 que instituyo la Corte Permanente de Arbitraje, las disposiciones de este
instrumento fueron recopiladas en la Segunda Conferencia de la Haya de 1907,
gue a su vez reorganizo la Corte Permanente de Arbitraje funcionando asi hasta

1931, tiempo durante el cual resolvié veinte casos.

El Acta General para el Arreglo Pacifico de disputas Internacionales de 1928
dedica todo un capitulo al Arbitraje, es hasta el 28 de abril de 1949 que la

Asamblea General de naciones Unidas adopt6 esta Acta, misma que entré en

201 SEPULVEDA, César. Op. Cit.
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vigor el 20 de Septiembre de 1950, la cual sustancialmente es igual a la de
1928.2%

En lo que respecta a la Corte Permanente de Arbitraje, se puede decir que sus
miembros son designados por los Estados, de los cuales cada uno designa
hasta cuatro miembros de reconocida competencia en cuestiones de Derecho
Internacional, con calidad moral y dispuestos a aceptar sus obligaciones como
arbitros. Se forma una lista con los nombres propuestos de la cual se escogen
arbitros para cada caso, estos, jamas se reunen como tribunal, sino que

solamente deben estar dispuestos a actuar en los casos concretos.

Cabe resaltar que el Arbitraje Internacional cuenta con un Proceso Arbitral, que
ha evolucionado a través de los tiempos, de lo cual daremos una breve sinopsis
histérica, para comprender el surgimiento de dicho Proceso, éste aparece con
los romanos, hasta con Justiniano el laudo no pudo ejecutarse. La Edad Media
resulté propicia para el arbitraje; quiza la combinacién de los sistemas romano y
germano dio lugar a ello, en especial, durante la época de las Cruzadas; con la
apertura de nuevas rutas comerciales, surgieron la Lex mercatoria y los
tribunales arbitrales. Seguramente el desquebrajamiento del poder de los
soberanos y la prolongada lucha entre los altos jerarcas dieron lugar a un
abandono de la actividad jurisdiccional estatal ésos fueron también los
elementos que provocaron el desarrollo de la Lex mercatoria y de un medio
propio para solucionar las controversias entre mercaderes. Esta época tuvo una
funcion jurisdiccional practicamente abandonada por el Estado, el arbitraje y los

consulados fueron instituciones que alli tuvieron un mayor desarrollo.

Con el surgimiento del estado Moderno, la funcion jurisdiccional se monopolizo
a favor del Estado y con esto se determind la actividad arbitral, salvo en algunos
casos en que se tolerd con altas y bajas a los consulados. En el siglo XIX se

encontréo un extremado concepto de soberania llevado a la practica, asi los

292 Enciclopedia Juridica Latinoamericana, Instituto de Investigaciones Juridicas, UNAM. Rubinzal-Culzoni

Editores, México 2006, tomo |, p.457-458.
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Estados se convirtieron en grandes feudos donde el gobernante se volvié casi
un propietario del estado, pero ya sin el poder superior que fue el papado. El
derecho de los comerciantes, es decir, la lex mercatoria, desaparecio. El
Derecho se estatizé y devino propiedad de cada pais, lo mismo sucedi6 con los
tribunales que también se estatizaron, los comerciantes perdieron la posibilidad
de resolver sus controversias por si mismos mediante sus consulados o
tribunales mercantiles corporativos, asi como los fueros de comerciantes; el
Estado impuso su empefio y jurisdiccion, con lo que se implemento la figura del

Arbitraje.?%

Fue entonces que el Estado se convirtié en la Unica fuente de normas juridicas
y decisiones jurisdiccionales, la definicion y el concepto de jurisdiccion
incluyeron en las teorias del proceso, la participaciéon del Estado, para los
juristas de esa época, la jurisdiccion no podia generarse sin la presencia del
Estado. Luego entonces, los comerciantes fueron sometidos, como cualquier
otro ciudadano, incluyendo las empresas de aquel tiempo, a ese gran sefor

feudal que fue el Estado Soberano.

Con el monopolio que obtuvo el Estado en la funcion jurisdiccional, esto
principalmente situado en el siglo XIX, los problemas y las necesidades del
comercio internacional comenzaron a debilitar esa funcion que el Estado tenia,
por eso, éste se vio forzado a aceptar de nuevo el proceso arbitral. De ahi que
en el siglo XX celebrara tratados o convenios internacionales y que se

prolongaron al inicio de nuestro siglo.

Como podemos observar, los comerciantes y sus necesidades han reforzado la
lex mercatoria y han evolucionado rapidamente el proceso arbitral, es decir, las
necesidades del comercio internacional se impusieron. Es asi, como el Estado

contemporaneo esta obligado a reconocer las reglas establecidas por los

203 vjid. MANTILLA MOLINA, Roberto. Derecho Mercantil. Porrtia, México, 1968, p.7.
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comerciantes para solucionar sus conflictos e incluir en sus leyes internas el

modelo sobre arbitraje comercial.

En nuestro siglo, el proceso arbitral se considera como la mejor via para
resolver litigios entre las partes que se derivan del comercio internacional,

debido a la imposibilidad de que cada Estado en particular lo realice.?**

Creemos conveniente ahora, dedicarnos a explicar el proceso arbitral de
manera sintética, si bien, anteriormente hemos explicado lo que debera
contener el acuerdo arbitral para efecto del surgimiento de alguna controversia,
es preciso mencionar como se presenta la demanda, su contestacion, la
instruccion de la causa, las audiencias, el cierre de instruccion y el laudo

arbitral, todo ello contenido dentro del Reglamento de Arbitraje de la CCI.?*

Atendiendo al articulo 4 del Reglamento de Arbitraje de la CCl debemos tomar
en cuenta que la parte que desee recurrir al arbitraje, debera dirigir su demanda
a la Secretaria, la cual notificara a las partes la recepcion de demanda y fecha
de la misma, ésta ultima serd considerada como la fecha de inicio del proceso

arbitral. El escrito de demanda debera contener los siguientes requisitos:

1. Nombre completo, calidad en que intervienen y direccion de cada una de
las partes

2. Descripcion de la naturaleza y circunstancias de la controversia que ha
dado origen a la demanda.
Indicacion de las pretensiones y de los montos reclamados.
Convenios pertinentes y, particularmente, el acuerdo de arbitraje, del que
ya hemos hablado con anterioridad.

5. Indicacion pertinente con relacion al nimero de arbitros y su seleccién de
conformidad con los articulos 8, 9 y 10, asi como la designacion del

arbitro que en ellos se requiere.

204 citado por: SILVA, Jorge Alberto. Op. Cit. P.58.

25 yid. Loc. Cit.
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6. Cualesquiera comentarios con relacién a la sede del arbitraje, las normas

juridicas aplicables y el idioma del arbitraje.

Ademas de lo anterior, la demandante debera presentar su demanda en tantas
copias previstas por el articulo 3 y pagara los gastos administrativos; cuando se
omite alguno de los puntos anteriores, la secretaria podréa fijar un plazo para
que la demandante cumpla con ellos, al vencimiento, el expediente sera
archivado y no por ello la demandante perdera su derecho a presentar una

nueva pretension.

Una vez satisfechos los requisitos de la presentacion de la demanda la
Secretaria enviara a la demandada, una copia para su contestacion, la cual

deberé hacerse dentro de los 30 dias siguientes y deber& contener:

Nombre completo, calidad en que interviene y direccion.
Sus comentarios sobre la naturaleza y circunstancias de la controversia.

Su posicion sobre las pretensiones de la demandante.

A

Cualesquiera comentarios con relacion al nimero de arbitros, a la sede

del arbitraje, las normas juridicas aplicables y el idioma.

5. En caso de que la demandada desee interponer reconvencion, ésta
deberé ser presentada junto con la contestacion y debera contener:

6. Una descripcion de la naturaleza y circunstancias de las controversias

origen de la demanda reconvencional.

7. Una indicacion de las pretensiones y los montos reclamados.?*®

Es importante sefalar que cuando las partes han acordado recurrir al arbitraje
segun el reglamento, se someten al reglamento vigente a la fecha de inicio del
proceso arbitral, a menos que hayan acordado someterse al reglamento vigente

a la fecha del acuerdo de arbitraje.

26 fdem . Articulo 5.
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Realizado todo lo anterior, se formara un expediente que sera remitido al
correspondiente Tribunal Arbitral el cual instruira la causa en plazo breve por
cualesquiera de los medios apropiados. Una vez, que el Tribunal Arbitral
examina los escritos y documentos presentados por las partes debera oirlas, ya
sea a peticion de parte o de oficio; también podréa decidir la controversia con
base en los documentos aportados por las partes, excepto que alguna de ellas

solicite una audiencia.?"’

Para poder celebrarse una audiencia, el Tribunal Arbitral convocara a las partes
anticipadamente para que comparezcan ante él el dia y en lugar que determine,
si alguna de las partes no comparece sin excusa, la audiencia podré celebrarse;
a la audiencia, las partes podran comparecer en persona o a través de

representantes debidamente acreditados, o bien, ser asistidas por asesores.?®

Es el articulo 22 que nos habla del cierre de la instruccion, el cual sera dictado
por el Tribunal Arbitral cuando considere que las partes han tenido la
oportunidad suficiente para exponer su caso. Después de esta fecha, no podra
presentarse ningun escrito, alegacién ni prueba, salvo requerimiento o
autorizacion del tribunal arbitral. Asimismo al declarar el cierre de instruccion
deberd indicar a la Secretaria la fecha aproximada en que el proyecto de Laudo

sera sometido a la Corte para su aprobacion.

Dentro de los articulos 24 al 29°%° del Reglamento se retinen las disposiciones
correspondientes al laudo arbitral, una de ellas es que el Tribunal Arbitral
debera dictar su laudo final en el plazo de seis meses; la Corte puede, si lo cree
necesario, prorrogar dicho plazo. Cuando el Tribunal se compone por mas de
un arbitro, dicho laudo se dictard por mayoria a falta de ésta, el presidente del

Tribunal Arbitral lo dictara y como toda resolucion debera ser motivado.

27 ibidem. Art. 20.
2% ibidem. Art. 21.
209 fhidem.
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Es preciso aclarar, que si las partes llegan a un arreglo después de que el
expediente haya sido entregado al Tribunal, se dejar4 constancia de dicho
arreglo en un “Laudo por acuerdo de las partes,” siempre y cuando las partes lo

hayan solicitado y el Tribunal esté de acuerdo con dictarlo.

Ningun laudo podréa ser dictado por el Tribunal Arbitral antes de haber sido
aprobado en cuanto a su forma, por la Corte; dictado, la Secretaria debera
notificar a las partes el texto firmado por el Tribunal siempre y cuando los
gastos de arbitraje hayan sido pagados a la CCI por las partes y debera ser
depositado, en original, en la Secretaria; debe entenderse que, las partes, al
someter su controversia a arbitraje, el laudo serd obligatorio a cumplir sin

demora.

El Tribunal Arbitral puede corregir de oficio cualquier error, de célculo o
tipografico o de naturaleza similar que contenga el laudo, siempre y cuando
dicha correccion sea sometida a la corte para su aprobacién dentro de los 30

dias siguientes a la fecha de dicho Laudo.

5.1.4 Ejecucion.

Como ya hemos analizado, la emisién de un laudo por parte del Tribunal Arbitral
es la culminacion del proceso arbitral, es entonces que los articulos 24 al 29 del
Reglamento rednen las disposiciones relativas a este tema, podemos decir, que
el litigio llevado al proceso arbitral debe resolverse en el laudo o sentencia,
estas expresiones se equiparan en al ambito internacional. Aunque no es
frecuente que se defina en una convencion internacional el significado de laudo

210 realizada en Madrid el 17 de

arbitral, la Convencion entre México y Espafa
Abril de 1989, establece que al laudo arbitral se le considera como las
resoluciones dictadas en materia mercantil por arbitros nombrados para casos

determinados, asi como aquellas dictadas por 6rganos permanentes a los que

210 citado por: SILVA, Jorge Alberto. Op. Cit. P.211
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las partes se hubieren sometido, si el arbitraje hubiere tenido lugar en uno de
los estados de las partes, el laudo arbitral por si sélo resuelve la controversia,
ya gue no esta sujeto a la condicién del procedimiento exequator, al describirlo
como procedimiento de homologacion en los tribunales del estado requerido
mediante el cual se otorga fuerza coactiva a las sentencias y a los laudos
arbitrales, diferencidndose el reconocimiento de la declaracién de ejecucion.
Hasta el siglo XVIII se utilizaba la palabra latina exequator para designar la
férmula que ordenaba la ejecucién de una sentencia extranjera o foranea,
actualmente el exequator es el procedimiento judicial por medio del cual el
tribunal competente de un determinado Estado ordena la ejecucion sobre su

territorio nacional de una sentencia o laudo arbitral emitidos en el extranjero.

Es necesario comprender que para que una sentencia extranjera pueda
ejecutarse en un Estado distinto de aquel donde fue dictada y pueda hacerse
efectivo el mandato que contiene, debera ser reconocida y convertida en titulo

ejecutivo.

Carnelutti opina que “...Ia Ejecucion es el conjunto de actos necesarios para la
efectuacion del mandato, o sea, para determinar una situacion juridica conforme
al mandato mismo.”** En este sentido, con la ejecucién de cualquier fallo,
incluyendo el laudo, el derecho se transforma en hecho; algunos autores
consideran que el término ejecucion solo debera aplicarse al cumplimiento
forzoso, pero parece que esto tiene su justificacion Unicamente en el sentido

peyorativo que en el lenguaje oficial se da la palabra ejecucion.

Para Brisefio Sierra “...Ia ejecucion como un operar sobre las cosas o las
personas, con la fuerza suficiente para alterar los derechos de éstas en la
medida de una responsabilidad predeterminada, es competencia propia y
exclusiva del Estado, a través de su organos publicos. Cuando por motivos

inherentes del acuerdo, al procedimiento o al laudo, se hace necesaria esta

21 citado por: Davalos, José en Enciclopedia Juridica Latinoamericana. Tomo V p. 30.
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compulsion, el arbitraje se destronca.”®? En el arbitraje la nota esencial es el
sometimiento de una o varias situaciones concretas controvertidas a la decision
de personas que no ejerceran la funcion jurisdiccional en representacién del

Estado, con el imperio que al Estado corresponde.

Arellano Garcia, opina al respecto y menciona que la posibilidad de ejecucién
internacional del laudo depende de que la norma juridica internacional
contenida en tratado internacional, o la norma juridica interna del Estado de
recepcion le concedan al laudo arbitral extranjero la posibilidad de ejecucion,
deberéd igualmente, estarse a estas normas para la fijacion de las condiciones

de otorgamiento del exequator.?*?

Hemos establecido que una vez concluido el procedimiento y que el laudo ha
sido homologado, continda la fase de ejecucién, esto es, de cumplimiento de lo
ordenado en el laudo. La ejecucion del laudo debera ser en primer lugar

voluntaria, si faltare ésta, se pasa a la ejecucién forzosa.

El cumplimiento del laudo no debe entenderse como cumplimiento del acuerdo
arbitral, sino cumplimiento de una decisién jurisdiccional arbitral. En la
convencion de Nueva York en su articulo 1ll, asi como en la de Panama, se
establecié que para la ejecucion no se impondran condiciones estimables méas
rigurosas que las establecidas para las resoluciones nacionales, tampoco se
deberan pagar mas honorarios o gastos que los que en lugar de ejecucion se

establezcan para las resoluciones nacionales.

5.2 Lalegislacion mexicana ante los INCOTERMS.

Anteriormente ningunas de nuestras leyes mexicanas contemplaba el uso de

los INCOTERMS, la publicacion de la nueva Ley de Navegaciéon y Comercio

212 Citado por: ARELLANO GARCIA, Carlos. Derecho Internacional Privado. Porria, 132. Ed. México,
1999, p 739. )
213 ARELLANO GARCIA, Carlos. Op. Cit. P. 740
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Maritimos, que abrog6 a la Ley de Navegacion publicada el 4 de enero de 1994
y sus reformas del 23 de enero de 1998 y 26 de mayo del 2000, fue publicada
en el Diario Oficial de la Federacién el 1 de junio de 2006%'* y entrando en vigor

3215 sobre los

a partir del 1 de julio del 2006; habla ya en sus articulos 256 al 26
Términos Internacionales de Comercio INCOTERMS, sin embargo, no
encontramos informacion de que exista aqui o en algun otro ordenamiento que

regule clara y especificamente a los INCOTERMS.

Por otra parte, cabe mencionar que la anterior Ley de Navegacion contaba con
una norma juridica maritima que no se adecuaba a la realidad nacional e
internacional, para lo cual era urgente adoptar una nueva Ley de Navegacion y
Comercio Maritimos, nombre mas apropiado para nuestra ley maritima, acorde
con el avance y desarrollo alcanzado por nuestro pais. Para el Doctor José

Eusebio Salgado y Salgado,?*®

en la ponencia presentada en el Instituto de
Investigaciones Juridicas de la UNAM, del 8 al 10 de marzo del 2006, sobre
Comercio Exterior, “la Flota Mercante Mexicana y la Legislacion Maritima”, la
Ley de navegacion presentaba algunos errores, de los cuales sefiald los mas

importantes:

a. “Ladistribucién de materias no era nada correcta.

b. No se ocupaba directamente de los permisos y autorizaciones de
navegacion con fines comerciales (arts. 30-37).

c. La mencion del abandono la hacia en el caso administrativo.

d. No distinguia el arribo y despacho normal de buques.

e. No tenia ninguna disposicion en la que se hablara de la fortuna del mar, ni
tampoco del buque como universalidad de hecho.

f. No se ocupaba del contrato de arrendamiento o localizacion del buque.

214 CAMARA DE DIPUTADOS [en linea]. 9 agosto 2007. 20:31

2% Vid: LEY DE NAVEGACION Y COMERCIO MARITIMO.

216_Instituto de Investigaciones Juridicas de la Universidad Nacional Auténoma de México [en linea]
http://www.iij.derecho.ucr.ac.cr/archivos/documentacion/inv%20otras%20entidades/UNAM/iij/ponencias%?2
0070306/pdf/8-422p.pdf 9 agosto 2007. 21:04
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g. Tampoco del contrato del transporte multimodal internacional de
mercancias, ni tampoco de las érdenes de entrega.

h. No tenia una sola disposicion relativa al contrato de seguro maritimo de
carga, no se hablaba del seguro maritimo de proteccién e indemnizacion.

i. Por dltimo y lo que mas interesa a nuestro tema de estudio, es que no se
ocupaba para nada de las compraventas maritimas internacionales, que
son muy importantes en el comercio mundial desde ya hace varios siglos.
Por lo mismo dejaba de lado a los Términos Internacionales de Comercio
(INCOTERMS).”

Ahora bien, dentro de la nueva Ley de Navegacion y Comercio Maritimos, en su
Titulo Octavo sobre las Compraventas Maritimas, Capitulo Unico de las
Disposiciones Generales, es necesario profundizar sobre el Articulo 255 ya que
es de gran importancia porque el Estado Mexicano se ha adherido y participado
en dichas Convenciones, asimismo por la importancia que guarda este capitulo
con los INCOTERMS.

Articulo 255.- “Toda compraventa maritima estara regida por la Convencion de
las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias, por la Convencion sobre Prescripcion en Materia de
Compraventa Internacional de Mercaderias, por la Convencion sobre la
Representacion en la Compraventa Internacional de Mercancias y de modo

supletorio por el Cédigo de Comercio y el Cédigo Civil Federal.”

Por lo que respecta a la Convencion de las Naciones Unidas sobre los
contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias, ya hemos manifestado
la importancia de su aplicacion para nuestra investigacion, dentro del capitulo

tercero de la misma.

En lo referente a la Convencion sobre la Prescripcion en Materia de

Compraventa Internacional de Mercaderias,”*’ podemos decir que se acordé en

217 hitp://www.uncitral.org/pdf/spanish/texts/sales/limit/limit-conv-s.pdf 10 agosto 2007. 12:10
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Nueva York el 14 de Junio de 1974. El 11 de abril de 1980 se adopt6 en Viena
un Protocolo de la Convencion sobre la Prescripcion de 1974, que se le
denominé Protocolo de 1980 y ambos entraron en vigor el 11 de agosto de
1988. Los Estados partes en dicha Convencién consideraron que el comercio
internacional constituye un factor importante para fomentar las relaciones
amistosas entre los Estados, creyendo que la aprobacién de normas uniformes
que regulen el plazo de prescripcion en la Compra Venta Internacional de

mercaderias facilitaria el desarrollo del comercio mundial.

En cuanto a la Convencion sobre Representacion en la Compraventa
Internacional de Mercancias®® fue adoptada por la Conferencia Diplomatica
para la Adopcion del Proyecto del UNIDROIT de la Convencién sobre
Representacion en la Compraventa Internacional de Mercancias, celebrada en
Ginebra entre el 31 de enero y 17 de febrero de 1983, acordando que la mayor
elaboracion de las reglas internacionales sobre relaciones entre representado y
agente en la representacion relativa a la Compraventa Internacional de
Mercancias, seria una contribuciéon importante al desarrollo del comercio

internacional.

Del mismo modo, se solicitd al Instituto Internacional para la Unificacion del
Derecho Privado (UNIDROIT), que fue responsable de la preparacion de la
Convencion adoptada y bajo cuyos auspicios esta conferencia se celebro, que
considerara la posibilidad de elaborar normas a un nivel general o regional que
rijan las relaciones entre representado y agente en la compraventa internacional

de mercancias.

Creemos importante referirnos ahora, a la relacion que guarda la Ley Aduanera
con el uso de los INCOTERMS, aunque debemos aclarar que no son

mencionados como tal en esta legislacion, sélo haremos referencia a los

218 hitp://www.bibliojuridica.org/libros/4/1936/20.pdf 10 agosto 2007 12:33
http://www.ordenjuridico.gob.mx/TratInt/Derecho%20Internacional/ TDSXXX.pdf 10 agosto 2007. 12:35
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INCREMENTABLES?* que se les da a cada uno de ellos, que es el Valor en
Aduana (V.A) de las mercancias, es decir la Base gravable del Impuesto
general de importacién, segin el articulo 64 Ley Aduanera.?”® Este sera el Valor
de Transaccion, el precio pagado por las mismas con motivo de una
compraventa efectuada por el importador, precio que se ajustara segun el
articulo 65 de la Ley Aduanera:

El Valor de la Transaccion®?*

(V.T) comprendera ademas del precio pagado:
comisiones y gastos de corretaje, costos de envases o embalajes (efectos
aduaneros), transporte, seguros y gastos conexos como manejo de carga y
descarga hasta que se den los supuestos del articulo 56 de L.A.?*? que son, en
importacién temporal o definitiva: la de fondeo, atraque o amarre del barco al
puerto de destino, hasta que cruce la linea divisoria internacional, arribo al
primer aeropuerto nacional. En exportacion, la de presentacion de las
mercancias ante las autoridades aduaneras y que las mercancias entren o

salgan del pais por medio de tuberias o cables.

La base del impuesto de importacion debe incluir todos los gastos y costos de
las mercancia hasta que lleguen a la aduana mexicana, cuando estos costos no
estan incluidos en la factura o documento anexo, el importador debe
INCREMENTARLOS en la hoja de calculo para la determinacion del valor en
aduana de mercancias de importacion y manifiesto de valor, pero debe tomarse
en cuenta que si ya estan incluidos no se tiene que hacer INCREMENTO

alguno.

A continuacion, veremos segun el INCOTERM facturado cual es el proceso de
INCREMENTO o de deduccidon de esos gastos y costos que conforman en valor

para efectos aduaneros de pago o garantia del impuesto de importacién.?*?

219 pttp://www.carmi.com/enlaces/temas/incoterms.htm 8 agosto 2007 12:10

220 vjid: Ley Aduanera.

221 fdem.

222 [pidem.

223 hitp://www.carmi.com/enlaces/temas/incoterms.htm op.cit. 8 agosto 2007 12:10
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Ex Work (Todo Tipo de transporte).

EXW: el vendedor transfiere el riesgo y costos al comprador en su fabrica,
bodega, o almacén en cuanto entrega la mercancia al transportista contratado
por el comprador.

V.A.=sumar todos los fletes, maniobras y seguros desde la fabrica del

proveedor hasta la aduana mexicana.

Free Alongside Ship (maritimo, Puerto de carga convenido).

FAS: el vendedor transfiere el riesgo y costos al comprador al momento de
dejar la mercancia a un costado del buque en el puerto de embarque.

V.A.= incrementar al precio los fletes, maniobras y seguros del puerto de

salidas al puerto mexicano de destino.

Free on Board (maritimo, puerto de embarque convenido).
FOB: el vendedor transfiere el riesgo y costos al comprador al momento en que
la mercancia cruza la borda del buque en el puerto de embarque.

V.A.= incrementar fletes y seguros hasta puerto de destino.

Free Carrier (todo tipo de transporte, lugar convenido).

FCA: el vendedor transfiere el riesgo y los costos al comprador al momento de
que entrega la mercancia al transportista en el lugar de embarque convenido.
V.A.= incrementar maniobra, flete y seguro del lugar convenido al puerto de

destino en México.

Cost and Freight (maritime, flete al puerto de destino incluido).
CFR: es el vendedor quien selecciona la naviera y paga el flete maritimo hasta
el puerto convenido.

V.A.= incrementar seguro por el transporte.
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Cost, Insurance and Freight (maritimo, puerto destino).
CIF: el vendedor selecciona la naviera y paga el flete maritimo y el seguro hasta
el puerto de entrega.

V.A.= es el mismo que la factura, generalmente.

Carriage Paid To (todo tipo de transporte).
CPT: el vendedor selecciona el transportista y paga el flete para el transporte de
la mercancia hasta el lugar del destino convenido.

V.A.= incrementar seguro, deducir flete y maniobra doméstica.

Carriage and Insurance Paid To (todo tipo de transporte).

CIP: es idéntico al anterior, pero el vendedor también estd obligado a
proporcionar el seguro de transporte contra los riesgos de averia de la
mercancia o de su pérdida durante el transporte.

V.A.= deducir flete, maniobra y seguro domestico.

Delivery Ex Ship (maritime puerto de destino convenido).

DES: es el vendedor quien selecciona la naviera, paga el flete y asume los
riesgos del transporte maritimo, se hace a bordo del buque en el punto usual de
descarga en el puerto de destino convenido.

V.A.= sin incrementable, ni deducible.

Delivery Ex Quay (maritimo derechos pagados, puerto de destino convenido).
DEQ: significa que la transferencia de los riesgos y gastos ocurre cuando el
vendedor pone a disposicién del comprador la mercancia, con impuestos de
aduana pagados y sobre el muelle del puerto convenido.

V.A.= deducir impuestos, honorarios y maniobras.

Delivered at Frontier (terrestre).DAF: el traspaso de riesgos y gastos se hace en

el paso de la frontera. Este debe indicarse cuidadosamente e incluir los detalles
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complementarios, el vendedor paga los gastos y asume los riesgos hasta la
frontera.
V.A.= incrementar cuenta de agenda aduanal americano, por adelantado,

almacenajes y fletes locales.

Delivered Duty Unpaid (para todos los tipos de transporte).
DDU: el vendedor selecciona al transportista, paga el flete y corre el riesgo de
pérdida o dafio de la mercancia hasta determinado punto en el pais de destino.

V.A.= deducir maniobras, fletes y seguros en México.

Delivered Duty Paid (todo tipo de tréfico).

DDP: es el vendedor quien hace todo, incluso el despacho de la importacién y
el pago de los derechos e impuestos exigibles. La transferencia del riesgo y los
gastos se hace a la entrega de la mercancia en el domicilio comercial del
comprador, salvo estipulacion en contrario.

V.A.= deducir impuestos, flete, honorarios, maniobras.

Lo anterior demuestra el uso de los Términos Comerciales Internacionales
INCOTERMS en materia aduanal y los INCREMENTABLES que se aplican a
cada uno de ellos, pero debemos notar que no son previstos como tal dentro de

la Legislacion Aduanera.

No obstante lo anterior, durante nuestra investigacion cabe mencionar que no
encontramos algun otro ordenamiento que hiciera mencion al uso, regulacién o
reglamentacion de los INCOTERMS.

5.3 Sometimiento ala Legislacién Nacional.

En el presente apartado observaremos como la Legislaciéon Nacional se ha
sometido al arbitraje comercial internacional moderno para la solucion de

controversias suscitadas a proposito de sus relaciones comerciales.
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Anteriormente, el arbitraje comercial en México estuvo regulado deficientemente
por el Cédigo de Comercio expedido en 1890, dicho Cddigo no contenia
ninguna regla procesal sobre el arbitraje, por lo que, de acuerdo con el mismo
Cddigo, eran aplicables disposiciones procesales del Cédigo de Procedimientos
Civiles del lugar donde se realizara el arbitraje. Un claro ejemplo era el Cédigo
de Procedimientos Civiles para el Distrito Federal que sirvi6 como modelo para
la mayoria de los otros Codigos locales. En 1989 el Cédigo de Comercio fue
objeto de una reforma importante para adaptarlo a las necesidades del arbitraje
comercial moderno, para ello se adoptaron varias disposiciones de la Ley
Modelo de Arbitraje elaborada por la Comision de Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI, siglas en inglés UNCITRAL), ya

manejada con anterioridad dentro de esta misma investigacion.?**

En consecuencia, y con el objeto de promover el desarrollo del arbitraje en
México, esta reforma fue sustituida completamente por una nueva reforma del
22 de Julio de 1993, la reforma comienza a partir del articulo 1415 del Cédigo
de Comercio y termina con el articulo 1463, pero tal vez hubiera convenido
crear una ley independiente con el mismo ndimero de articulos que la Ley

Modelo para que quedara claro que México habia incorporado dicha Ley.

Cuando la ley fue presentada al Congreso de la Union, en la exposicion de
motivos se explicaba que en el area del comercio internacional era muy
conveniente adoptar una ley modelo sobre arbitraje comercial que era
universalmente conocida y que habia tenido amplia aceptacién internacional,
ademas de que la Ley Modelo constituia una base sélida y motivante para la

armonizacion de las leyes nacionales.?®

Para fortalecer lo anterior, debemos mencionar que México ha firmado Tratados

y Convenciones Internacionales en donde desde 1971, México se adhirio, sin

224 TREVINO, Julio César. “La Nueva Legislacién Mexicana sobre Arbitraje Comercial.” Op. Cit. Afio 6, No.
17. p.36.
225 jdem.
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reservas, a la Convencién de naciones Unidas sobre el reconocimiento y
ejecucion de laudos Arbitrales Extranjeros de 1958 que es mejor conocida como
Convencién de Nueva York,?*® esto significa que conforme a esta convencién
México debera reconocer y ejecutar laudos procedentes de cualquier pais del
mundo, sin exigir ninguna reciprocidad y sin importar que provengan de
arbitrajes en materia comercial o de arbitrajes de otra naturaleza. Es entonces
que México en 1978 ratifico la Convencion Panamericana de arbitraje comercial
Internacional mejor conocida como la Convencién de Panaméa,”?’ donde sigue
muy de cerca a la Convencién de Nueva York con respecto al reconocimiento y

ejecucion de laudos extranjeros.

Con posterioridad, en 1987, México ratifico la Convencion Interamericana sobre
eficacia extraterritorial de las sentencias y laudos arbitrales extranjeros mejor

conocida como Convencion de Montevideo.??

La adopcion de dichas
convenciones han sido un punto de partida para la actitud liberal (sometimiento)

de México hacia el arbitraje internacional.

Ademas, el impacto de la adopcion de dichas convenciones en el Derecho
mexicano es relevante. Segun el articulo 133 Constitucional, los Tratados
Internacionales firmados por el Presidente de México y aprobados por el
Senado son Ley Suprema en toda la Nacion, junto con la misma Constitucion y
la Leyes derivadas de ella; por lo tanto, tales tratados prevalecen sobre las
Leyes Federales, bajo ciertas circunstancias, y sobre las Leyes locales; todos

los Tribunales o autoridades Federales deberan sujetarse a ellos.

Por otra parte, la Ley Modelo contiene el principio de que el Tratado
Internacional tiene Primacia respecto de la Ley local y aquel fue llevado a la ley
mexicana. Con arreglo a esto, el articulo 1415 del Codigo de Comercio dispone

en su Titulo IV del Libro V, que se aplicara al arbitraje comercial nacional y al

226

. Publicada en el Diario Oficial de la Federacion el 22 de junio de 1971.

Publicada en el Diario Oficial de la Federacion el 27 de abril de 1978.
228 pyplicada en el Diario Oficial de la Federacion el 20 de agosto de 1987.
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arbitraje comercial internacional cuando el lugar del arbitraje sea el territorio
nacional, excepto que otra cosa se dispusiera en los Tratados Internacionales

de los que México sea parte.?*°

Como podemos observar, debemos tomar en cuenta que en la soluciéon de
controversias que se susciten con respecto de los INCOTERMS, México debera
someterse al arbitraje comercial internacional, atendiendo a los Tratados y

Convenciones en los cuales ha participado libre y voluntariamente.

229 Citado por: TREVINO, Julio César. Loc. Cit. P. 40-41
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PROPUESTA.

Al inicio de este trabajo decidimos plantear un problema que fuera materia de
nuestra investigacion, definiéndolo asi como la Necesidad de regular en la
Legislacion Mexicana a los International Commercial Terms INCOTERMS, esto
motivado por los crecientes avances tanto tecnoldgicos como juridicos en

materia internacional, especificamente en el Comercio Exterior.

Nuestro principal interés es que la Legislacibon Mexicana en materia de
Comercio Exterior pueda adaptarse a la estandarizacién contractual y a los
INCOTERMS como reglas y usos uniformes relativos a la Compraventa
internacional de mercaderias, estos, como muestra de la reglamentacion
contractual autbnoma, y de los cuales nuestros ordenamientos juridicos se

encuentran ajenos.

Es preciso mencionar que nuestra inquietud esta basada en que el Reglamento
de Arbitraje nos sefiala que dentro de la clausula arbitral debera especificarse el
“derecho aplicable” y si en México no hay ordenamiento o legislacion que
contemple la materia de la controversia, en este caso los INCOTERMS, ¢Qué
Derecho podemos aplicar? De alli que el contratante nacional tenga que
someterse a otras legislaciones que tal vez en muchos casos lo puedan dejar

en desventaja.

Por lo anterior, Proponemos:

e La creaciébn de un capitulo o apartado especial en el Cddigo de
Comercio, en el cual se reglamenten debidamente a los INCOTERMS,
exponiendo sus definiciones, tipos, clases, asi como la utilizacién

practica de cada uno de ellos.

« Proponemos que el apartado especial en el Codigo de Comercio, sea
denominado “DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE
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MERCADERIAS”, para lo cual debera definirse clara y especificamente
lo que se entiende por Compraventa Internacional, tomando como base
la Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de

Compraventa Internacional de Mercaderias.

« Una vez reglamentada la Compraventa Internacional, se especificara la
utilizacion de los Términos Comerciales Internacionales, INCOTERMS,
con respecto a ella, mediante la existencia de un catalogo actualizado y
bien estructurado, estableciendo ademas, su definicion, tipos y clases, tal
y como se expuso en el Capitulo Il, denominado: 2.13 “Analisis Técnico
de las Reglas INCOTERMS (International Commercial Terms)”. Lo que
permitirhA una adecuada especificacion de las responsabilidades y
obligaciones para cada una de las partes en una relacion comercial

internacional.

« Una vez regulados en el CAddigo de Comercio, deberan ser previstos por
todas aquellas Legislaciones relativas al Comercio Exterior, como son:
La Ley de Comercio Exterior y su respectivo Reglamento, la Ley
Aduanera y Reglamento, y, no obstante a que como en su momento se
explico, la Ley de Navegacion y Comercio Maritimo, los menciona, ahora
también debera detallar su definicion y utilizacién, atendiendo a sus tipos
y clases, toda vez que en transporte por agua solo algunos Términos

Comerciales Internacionales INCOTERMS, pueden ser utilizados.

Estas propuestas, se hacen con la intenciéon de que dichos términos no sélo
sean conocidos por los especialistas en la materia de comercio exterior, como
son los agentes aduanales, agentes navieros, sino también por el comerciante
en general y sobre todo por el estudiante del Derecho y jurista, o bien, todo

aquel que desee especializarse en la materia de compraventa internacional.
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CONCLUSIONES.

PRIMERA.- Los Usos y Costumbres se diferencian entre si, en que los primeros
no son norma y por lo tanto las partes no se sienten obligadas por
ellos. En cuanto a la Costumbre, ésta si es reconocida y elevada a
la categoria de norma, cuando las partes son obligadas por ella en
tanto que se reconocen como actos reiterados con observancia
voluntaria, efectiva, uniforme y generalizada. No obstante lo
anterior, tienen el mismo significado, ademas de que es la misma

legislacion quien los emplea indistintamente.

SEGUNDA.- La Costumbre como fuente de Derecho Internacional es
importante en el ambito de la Compraventa Internacional, ya que las
partes quedan obligadas por cualquier uso o practica que hayan
establecido entre si; en cuanto a las practicas mercantiles, la
Costumbre es recopilada como usos generales legitimados por la
Céamara de Comercio Internacional, siendo ésta la creadora del
objeto de estudio de la presente investigacion, “los INCOTERMS”,
elaborando un catalogo y estableciendo una funcién especifica para
cada uno de ellos, conforme a las necesidades técnicas,

econdmicas y juridicas.

TERCERA.- Los INCOTERMS son costumbres mercantiles cuya aplicacion y
efectividad va a depender de su inclusiébn en las transacciones
mercantiles internacionales, su presencia en ellas es innegable y
creciente, su uniformidad y estandarizacion representan una gran
ventaja, por lo que su conocimiento y difusibn es bésica en las

relaciones comerciales actuales con los demas paises.

CUARTA.- Los INCOTERMS resultan de una compilacion sumaria de la
Costumbre Internacional en materia de Compraventa, ejemplo claro

es que no se contraponen a la Convencién de las Naciones Unidas
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sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias,
sino es esta misma quien considera a los usos y costumbres

mercantiles como validos en dichos contratos.

QUINTA.- Los INCOTERMS no constituyen un ordenamiento legal, su adopcion
es voluntaria, ya que no resuelven controversias, su funcion es solo
delimitar obligaciones y responsabilidades entre las partes. Son
términos internacionales de comercio aceptados y adoptados por los

compradores y vendedores en transacciones internacionales.

SEXTA.- La creacion de los INCOTERMS tiene como objeto facilitar un
conjunto de reglas internacionales de caracter facultativo que
determinen la interpretacion de los principales términos en los

Contratos de Compraventa Internacional.

SEPTIMA .- Todos los Instrumentos Internacionales analizados, resultan de gran
importancia, toda vez que constituyen las bases para la unificacion
del Derecho en materia Mercantil, ellos proponen reglas o normas
para el mejor equilibrio de derechos y obligaciones entre las partes,

en una relaciéon contractual comercial.

OCTAVA.- La CISG, expresa la obligatoriedad a la que quedan sometidas las
partes mediante algun uso o practica convenidos. Por su parte, la
Ley Modelo de la CNUDMI establece el régimen juridico para el
arbitraje comercial internacional que no afectard ningun tratado
vigente en el Estado que la adopta. A su vez, los Principios
UNIDROIT, no pretenden unificar los derechos nacionales entre los
Estados, sino que solo enuncian los principios y reglas comunes a
los diversos sistemas juridicos e indican las soluciones que mejor

se adapten.
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Las Leyes de la Comunidad Internacional en matera Mercantil
guardan similitud con respecto a la legislacion de nuestro pais, tal
es el caso de la supletoriedad de los usos y costumbres en caso de
gue las disposiciones mercantiles no sean suficientes, o bien, no
puedan resolver el conflicto contractual ante el cual se esté
presente. Todas estas Leyes convergen en la idea de utilizar sus

disposiciones generales, los usos comerciales o el Derecho Comun.

La integracion de México en la economia mundial es de suma
relevancia, ya que en los ultimos afios observamos los movimientos
de exportacion e importacion utilizando los INCOTERMS, como CIF
y FOB, con lo cual se demuestra que México no esta ajeno al uso
de estos términos en materia comercial, aprovechando las ventajas

gue estos ofrecen en cuanto a derechos y obligaciones se refieren.

DECIMA PRIMERA.- Las relaciones comerciales entre las naciones juegan un

papel importantisimo en el desarrollo econémico de un pais, para
México la firma de los diversos Tratados de Libre Comercio han
demostrado un significativo crecimiento en su economia. Los
Tratados siempre traen consigo grandes beneficios, como el
incremento de mercados, la dotacion de factores y sobre todo la
repercusion en la sociedad, al crearse diversas fuentes de empleo,

es decir, fomentan flujos de inversion extranjera directa a México.

DECIMA SEGUNDA.- Para México, los Tratados constituyen un gran avance en

la estrategia de politicas de negociaciones comerciales
internacionales, permiten obtener reciprocidad en un proceso de
liberalizacion comercial; se denominan de Libre Comercio porque
en ellos se imponen reglas que pretenden definir como y cuando se
eliminaran las barreras al libre paso de los productos y servicios

entre las naciones.



175

DECIMA TERCERA.- La solucion de controversias derivadas de los
INCOTERMS, no s6lo compete al Tribunal Arbitral de la CCl, ya que
las partes pueden manifestar, si asi lo desean, la legislacion
aplicable que ha de resolver el conflicto en el contrato de

Compraventa Internacional.

DECIMA CUARTA.- Los sistemas de arreglo de controversias reconocidos por
el Tribunal de Arbitraje de la CCl, demuestran ser los mas idoneos
para dirimir las controversias entre las partes, que se deriven de los
INCOTERMS.

DECIMA QUINTA. .- El sometimiento de México en los Tratados y Convenciones
derivados del Comercio Internacional, hace que nuestras leyes
deban sujetarse al Arbitraje Internacional, ya que se adhirio libre y
voluntariamente a ellos y por lo tanto deberd observarlos con
respecto de las controversias que se susciten a proposito de los

contratos mercantiles internacionales.

DECIMA SEXTA.- La incorporacion de los INCOTERMS en los Contratos de
compraventa Internacional resulta de gran trascendencia para el
mejor aprovechamiento de sus ventajas, por lo tanto, nuestra
legislacion debe de tomarlos, clasificarlos y definirlos para el mejor

uso y manejo de los mismos.
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ABREVIATURAS.
ACE 5. Acuerdo de Complementaciéon Econémica No.5.
ALADI. Asociacion Latinoamericana de Integracion.
APRI. Acuerdo para la Promocion y Proteccién Reciproca de las Inversiones.
CCIl. Camara de Comercio Internacional.
CEESP. Centro de Estudios Econdmicos del Sector Privado.
CFR (Cost and Freight) - Costo y Flete (puerto de destino convenido).
CIF (Cost, Insurance and Freight) - Costo, Seguro y Flete (puerto de destino
convenido).
CIP (Carriage and Insurance Paid to) - Transporte y Seguro Pago Hasta
(lugar de destino convenido).
CISG. Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderias.
CNUDMI. Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional.
COMCE. Consejo Mexicano de Comercio Exterior.
COMISION ON EUROPEAN CONTRACT LAW. Comisién de Derecho Europeo
de los Contratos.
CPT (Carriage Paid To) - Transporte Pagado Hasta (lugar de destino
convenido).
DAF (Delivered At Frontier) - Entregadas en Frontera (lugar convenido).
DDU (Delivered Duty Unpaid) - Entregadas Derechos No Pagados (lugar de
destino convenido).
DDP (Delivered Duty Paid) - Entregadas Derechos Pagados (lugar de destino
convenido).
DEQ (delivered Ex-Quay) - Entregadas en Muelle (puerto de destino
convenido).
DES (Delivered Ex Ship) - Entregadas Sobre Buque (puerto de destino
convenido).
DOF. Diario Oficial de la Federacion.

EDI. (Electronic Data Interchange). Intercambio de Datos Electrénicos
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EXEQUATUR. Ejecucién de una sentencia extranjera o foranea.

EXW (Ex-Works) - En Fabrica (lugar convenido)

FAS (Free Along Ship) - Libre al Costado del Buque (puerto de carga
convenido).

FCA (Free Carrier) - Libre Transportista (lugar convenido).

FOB (Free On Board) - Libre a Bordo (puerto de carga convenido).

GAN. Grupos de Alto Nivel.

GATT. Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio.

IED. Inversién Extranjera Directa.

INCOTERMS. (International Commercial Terms). Términos de Comercio
Internacional.

INEGI. Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e Informética.
INTERNACIONAL LAW ASSOCIATION. Asociacion Internacional de Derecho.
OMC. Organizacion Mundial de Comercio.

PIB. Producto Interno Bruto.

RAFTD. (Revised American Foreing Trade Definitions). Definiciones
Estadounidenses de Comercio Extranjero.

SGP. Sistema Generalizado de Preferencias de Estados Unidos.

SPT. Secretaria Pro-Témpore.

TIGE. Tarifa del Impuesto General de Exportacion.

TIGI. Tarifa del Impuesto General de Importacién.

TLCAN. Tratado de Libre Comercio de América del Norte.

TLC-G3. Tratado de Libre Comercio del Grupo de Los Tres.

TLCTNM. El Tratado de Libre Comercio México- Triangulo del Norte.

TLCUEM. Tratado de libre Comercio Union Europea México.

UCC. Cddigo Uniforme de Comercio.

UNCITRAL. Siglas en Ingles de la Comision de las Naciones Unidas para el
Desarrollo del Derecho Mercantil CNUDMI.

UNCTAD. Conferencia de Naciones Unidas para el Comercio y el Desarrollo.
UNIDROIT. Principios Relativos a los Contratos del Instituto Internacional para

la Unificacion del Derecho Privado.



ANEXOS.



181

Anexo 1.
GRUPO EZ°

EXW
TRANSFERENCIA DE LA RESPONSAEILIDAT

Precio M .
Mo Incluye : Fletes,
m Seguros, Maniohras, nd
Despacho
k
Adaana e Aduana
Expcrt Impaort.

é ﬁ- .

oo T B 1l

Vended ar Puerto de E Puerto de Corprador
Embargue i

Destino
|

-
Riesgo v Responsbilidad de Comprador

+Recoger la mercancia en el local del vendedor

*Contratar Transportey Seguro de la mer cancia hasta destino
*Efectuar d despacho de Exportacion e Iniportacidn

Anexo 2.
GRUPO F?%
ECA
TRANSFEREMNCIA DE LA RESPONSABILIDAD
Precio M. .
Puede o Mo Incluiy Fletes, Separes,
pero inchive Mankbras v Despache
de Export.
Aduana
S —
l Aduana
T -ﬁ tmport.
fea— -

Vendedor Puerto de }E i
Embargue
| B

- : >

Rie v Resp onsahilidad del Comprador
Riesgo del Vended or e ’

= Entregar mercancia

*  ontrstar Transporie v Seguro de mercancia hasts destinn
et el transports = Efectuar el despacho de Impotacidn

230 http://www.grupo-jm.com/im/index.htm 9 agosto 2007 9:21
idem
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Anexo 3.

FAS

TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Precio Mercancia:

Incluye Fletes ¥ Seguros

al costado del bugue y
FAS despacho de Exportacion.

Aduana
Export

dAdraana

Inuport.

il -
.. T 25 =]
Vendedor Eﬁ::qt | | Puode  Comprador

-4 l l >

Riesgo dd Vendedor Riesgo v Responsahilidad de Comprador
* Enfregar mercancia a * Subir la mercancia a bugue _
costado del bugque « Confratar Transporte v Seguro hasta destino
+ Efectuz despacho Export. * Efechuar ¢ despacho de Importacidn
Anexo 4.
FOB

TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Incluye Fletes, 5 eguros,

Mamniohras hasta cruzar
FOE Ia borda del bugque ¥
l Despacho de Export.

Adhwana
Exmt

L % M ilml

Vendedor Pu.trb d,. Puuh:» de Comprador
I I DH

-4 >

Fiesgo dd Vendedor

Riesgo v Responsahilidad dd Comprador
« Confratar Transp orte v Seguro hasta destno

* Entregar mercancia crazando * Efectuar el despacho de Importacidn
la “borda” del bugue

* Efectuar despacho de Export.
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Anexo 5.
GRUPO C?*

CFR
TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Brecio Mercancia:
Inchaye Fletes hasta puato
destino, maniohras hasta

ouzar la horda del bugue CFR
v despacho de Export. l
Adheana Aduara
Export. Topenrt
il il
e AUINI [T
. Fuerto de | Puerto de Comprador
Yendedor Errbarque | | o ®
-+ >
Riesgo del Vendedor Fiesgo vy Fesponsabilidad del Comprador
+ Contratar seguro hasta puerto de destino
* Contrata transporte hasta puerto * Efectuar el despacho de Importacion
de desting
» Entregar en la“borda™ del bugue
* Efectuar despacho de Export.
Anexo 6.
CIF
TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD
Incluye Fletes ¥ Seguro hasta puerto
de destino, maniobras hasta cruzar la
borda dd bugue CIF
¥ despacho de Exportacion. l
Adaacn
E:l:pnﬂ lapot
== % élllllll
Vendedor Pantio & | Comprador
Enb any -'
< >
Riesgo ddl Vendeder Fiesgo y Res.[mnmh'tlldarl del Comprador

+ Contratar Transporte y Seguro sEfectuar despacho de Importacidn

hasta puerto de destino
* Entregar en la“borda” del bugue
+ Efectuar despacho de Export.

232 fhidem
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Anexo 7.
CPT
TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD
Precio M - CPT
Incluy e Fletes hasta punto de |

destino, maniohras de carga en
d lugar convenido v despacho m
de Expaort. i
Aduana

=
) = _,‘-— Inpart

e ﬂ P
1] i

Vendedor Faatio dx Puaric da Comprador
Ertb sy Dies b

< | | >
Fiesgo ded Vendedor Riesgo ¥y Responsahilidad de Comprador
* Contratar Transporte hasta punto » Contratar seguro hasta punto de desting
de destino * Efectuar el despacho de Importacidn

* Entregar en &l lugar convenido
+ Efectuar despacho de Export.

Anexo 8.
CIP

TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Precio Mercamncia:
Incluy e Fletes ¥ Seguros

hasta punto de destino, cp
Maniohras de carga en el @
lugar convenido )
¥ Despacho de Export. _'m_
.ﬁ.dum

E::pnd

T g =t élllllll
Vendedor Eiflfxl M |Jgi»::ldlal Comprador

< >

- dd Vendedor Fiesgo v Responsahilidad de Comprador

* Contratar Transporte ¥ Seguro . ‘s
hvasta punto de destino Efectuar el despacho de Importacidn

* Entregar en el lugar conwvenido
+ Efectuar despacho de Export.
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Anexo 9.

GRUPO D**

DAF

TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Precio M L
Incluye Fletes y Seguros hasta
fromtera de Exp ort., manichras de
carga en lngar convenido ¥ Despacho
de Export.

Aduana
E::pnrl Inport
.
...... ||||||| ({11!
Vendedor Fromemde Fromer de Comprador
Euport. Trpart.
- -
Fiesgo de Vendedor Riesgo y Responsabilidad de comprador
= Contratar Transporte v Seguro * Efectusr ¢l despacho de Importacién

hasta punto de destine _
+ Entregar en ¢l lugar convenido
+ Efectuar despacho de Export.

Anexo 10.
DES
TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD
Incluye Fletes, Maniohras
¥ Seguro hasta puerto de DES
desting, ¥ Despacho de
Export. l
Aduana
[nmpart

E:wn

L s M = =TI
Vendedor Puaxto de et ds  COmprador
Eirbarg | | | | Destine

>

-+
) - . Riespo ded Comprador
Fiesgo ¥ Responsabilidad del Vendedor .
* Contratar Transporte v Seguro hasta puerto Efectuar despacho de Import
de destino
+ Entregar a bordo del bugue en puerto de destino

* Efectuar despacho de Export

233 fhidem
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Anexo 11.

DEQ

TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Preco Mercancia:
Incluye Fletes ¥ Seguro

hasta puerto de destino,
Maniohras de descar ga
¥ Despacho de Export. DEQ
l Aduara
Tnpent.
e
Vendedor Puerto de | Puaric de Comprador
Exrb arquae Destine
- . Il . >
Riesgo y Responsahilidad del Vendedor Riesgo de Compradar
» Contratar Trangporte v Seguro hasta puerto * Efectuar despacho de Import.
de desting
« Entregar al costado del buque en puerto de
desting
« Efectuar despacho de Expoit
Anexo 12.

DDU

TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Precio M L
Incluye Fletes y Segur bbu

hasta punto de destino,
v Despacho de Export. m l
i, L i,
L gy =B g

Comprador

-+ >
Riesgn ¥y Responsabilidad del Vendedor Riesgo de Comprador
* Contratar Transpotte ¥ Seguro hasta punto
de desting » Efectuar despacho de Import.

* Entregar después de cruzar la frontera an
Despacho de Import.
* Efectuar despacho de Export.
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Anexol3.
DDP

TRANSFERENCIA DE LA RESPONSABILIDAD

Precdo Mercancia:
Incluye Fletes ¥y Seguro

hasta punto de destino, m —
Despacho de Export
y Despacho de Import. IE! ﬂ l

Aduara _— Aduane
Expoet. ﬂ larpeart.
il g g
1] il
Vendedor Puarto da | M | Paetto de Comprador
Emnt arque Dhes tine

-4

Riesgo ¥ Responsahilidad dd Vendedor

+ Contratar Transporte y Seguro hasta punto de deshino
+ Entregar en punto convenido en pas de destino.

+ Efectuar despacho de Export. v Despacho de Import.
en pais de destino



Anexo 14.

COMERCIO EXTERIOR ACUMULADO?*

(MILES DE MILLONES DE DOLARES)

o o o o 18 o o o o o o o o oL
o 0 e D 4] w 5] e o L] L) o = g
=] [=] Q [=] Q Q o o = Q =] o (=] o
w k& 5 £ 5 5 2 £ © 0 z o w &
w 5 o & w w w w w w w i
\ mEsportacion total FOB @ Importacion total FOB \
COMERCIO EXTERIOR. (ACUMULADO) - PRINCIPALES CONCEPTOS®®
(MILES DE DOLARES)
Periado Exportacion total  Importacién total  Fletes y sequros  Importacion total - Saldo FOB-FOB Saldo FOB-CIF
FoB FoB CIF
2001R 158779733 168 306 434 46843075 173 039 509 9616 701 -14 259 776
2002R 161 045 980 168 678 889 4407 790 173 086 679 -7 632 909 -12 040 699
2003 R 164 766 436 170 545 844 4492 908 175 038 752 -5 779 408 -10 272 316
2004 187 998 555 196 809 652 5450 219 202 259871 -2 211097 -14 261 316
2005 214 232 956 221819526 6494 045 228 3135M -7 586 570 -14 080 615
2006 P
Enero 10 206 468 18512 184 538 480 19 050 664 604 284 155 804
Enero-febrero 37935730 37 010 904 1073632 38 084 536 924 826 -148 306
Enero-marzo 58852303 58119318 1713244 50832 562 733075 -980 169
Enero-abril T8 613507 T7 623 024 22783070 79901094 990 483 -1 287 587
Enero-mayo 101334728 100 427 242 2924 204 103 351 446 907 486 -2016 718
Enero-junio 122 626 261 122 084 624 3 565 209 125 649 923 541637 -3023 682
Enero-julio 142 501 987 142279 747 41428 801 146 428 548 222 240 -3 926 561
Enero-agosto 165 327 465 165 889 281 4814634 170 703 915 -561 816 -5 376 450
Enero-septiembre 185 955 769 187 867 837 5458 302 193 326 229 -1912 068 -7 370 460
Energ-octubre 208 639 697 211779 814 6131 681 217 911 495 -3140 117 -9271 798
Enero-noviembre 230 136 048 234 847 718 6791 298 241639014 -4 711 670 -11 502 966
Enero-diciembre 250 292 369 256 130 408 7417 698 263 548 101 -5838 038 -13 285 732
2007 P
Enero 18988 577 20 697 955 614 330 21312288 -1709 379 -2323709
Enero-febrero 38 498 243 40722 014 11982 300 41914 314 -22230M -3415371

234 BANCOMEXT [En Linea]
http://www.bancomext.com/Bancomext/portal/portal.jsp?parent=8&category=8&document=4997 4 julio

2007 17:49
25 |dem.
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COMERCIO EXTERIOR MENSUAL?3¢. —GRAFICA-

(MILLONES DE DOLARES)

26 000
24 000
22000 /N )\\\//.‘\_\
. N V
$ / 1 \*_._,_..4
18 000
18 DDD T T T T T T T T T T T T
o o o o o o o oL o o o o o o
w i) w s} w s} [i=] Ty} [1s} ia] [1s} ia] = =
[=] o [=] o o (] (=) =] = =] =] o [} o
w w = =y = = = T w @] F Q L T
| —#—Exportacion total FOB ——Importacicn otal FOB |
237
COMERCIO EXTERIOR. (MENSUAL) - PRINCIPALES CONCEPTOS
(MILES DE DOLARES)
Periodo Exportacion total Importacicn total Fletes y seguros Importacian total Saldo FOB-FOB Saldo FOB-CIF
FOB FOB CIF
2001R 158 779 733 168 396 434 4 643 075 173039 509 -9816 70 -14 258 776
2002R 161 045 980 168 678 889 4 407 790 173086 679 -7 632909 -12 040 623
2003R 164 766 436 170 545 244 4 492 503 175038 752 -5 779 408 -10 272 316
2004 187 993 555 196 809 652 5450 219 202 259 871 -8 811 097 -14 261 316
2005 214 232 956 221 819 526 6 494 045 22831350 -7 BB6 570 -14 080 615
2006 P 250 2492 369 256 130 405 T 417 698 263548 101 -5 838 036 -13 255732
Enero 19 206 4628 18 512 184 538 480 19 050 664 694 284 155 804
Fehraro 18 729 262 18498 720 535152 19033 872 230542 -304 610
Marza 20 916 663 21108 414 639612 21748 026 =191 751 -831 363
Abril 19761 114 19 503 706 564 326 20068 532 257 408 -307 418
Mayo 2721121 22 804 218 646 134 23 450 352 -82 997 -729 131
Junio 21291 533 21 657 382 641 095 22 298 477 -365 849 -1 006 544
Julio 19 875726 20195123 533 502 20778 625 -319 397 -902 899
Agosto 22825478 23 609 534 665 333 24 275 367 -784 056 -1 449 889
Septiembre 20 628 304 21 978 556 643 753 22622 314 -1 350 252 -1 9984 010
Octubre 226683928 23911977 673 289 24 535 266 -1 228 049 -1 901 338
Moviembire 21 496 351 23 067 904 6R8 615 23727 518 -1 571 553 -2 231 168
Diciembra 20 156 321 21 282 6887 626 400 21909 087 -1 126 366 -1 752 766
2007 P 38 403 943 40722 014 1192 300 41 914 314 -2 223071 -3415 371
Enero 18 983 577 20 697 956 614 330 21 312 286 -1708 379 -2 323709
Febraro 19 510 366 20024 058 RYT 970 20 602 028 -513 692 -1 041 662
236 |dem.

27 1 dem.
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BALANZA COMERCIAL MENSUAL. —POR TIPO DE BIEN- (GRAFICO)

£ 238
(MILLONES DE DOLARES)
6000
4000
L S S e N G G e
g Ly g o
0
-2 000
2000}
) 1
-6 000
-8 000
o o o o o o o o o o o o o o
| I = i = = = o i O z 0 w L
—&—Bienes de consumo  ==O==Eienes iniermedios  ==fr=Bienes de capital
BALANZA COMERCIAL MENSUAL. —POR TIPO DE BIEN-
. 239
(MILLONES DE DOLARES)
Exportacion FOB Importacion FOB Saldo FOB-FOB
Periado Total Bienes  Bienes Bienss Total Bienes  Bienes Bienes Total  Bienes Bienes Bienes
de inter- de de inter- de de inter- de
consumo  medios  capital consumo  medios  capital consumo medios  capital
2001 R 1687797 465420 736256 386121 1683365 1975201261488 224957 -9616.7 267900 -525232 161164
2002R 161 046.0 429127 749498 431834 1686789 2117341265080 209925 -7H329 217343 -51558.2 221909
2003R 164 766.4 391526 813119 443018 1705458 2150901288315 202053 -5779.4 176436 -475196 24 0965
2004 1879986 441283 067886 470817 1968007 254090 14558037 225970 -8811.1 187183 520151 244847
2005 2142330 507421 1155334 479575 2218195 3151291640916 262155 -75866 192293 485583 217419
2006 P 2502024 6467301322866 531328 2561304 36971.8 1886341 305249 -5838.0 27 901.2 -56 347.5 22 608.0
Enero 192065 46796 104174 41095 185122 24685 137580 22848 6943 22111 3316 18247
Febrero 187293 47580 98390 40814 184987 26991 137377 20620 2305 208598 -38487 20194
Marzo 209167 51158 113256 44753 211084 30697 154570 25818 -191.8 20460 -41314 18936
Abril 197611 47051 108361 42199 195037 26822 144816 23400 2574 20229 -36455 18799
Mayo 227212 55431 123073 46709 228042 31610 171340 25083 -83.0 23821 48267 23616
Junio 212915 53927 113121 45867 216574 28435 161522 25568  -3658 24441 -48400 20300
Julio 198757 51818 106573 40366 201951 27834 150806 23260  -319.4 23934 44233 17105
Agosto 228255 56313 124899 47043 236095 34601 174316 27178 7841 21712 49417 19865
Septiembre 206283 54689 107381 44213 219786 33066 160569 26151 -13503 21623 -531838 18062
Octubre 226839 63751 115051 48038 239120 34015 175636 28569 -12280 28836 -60585 154609
Noviembre 214964 63323 107140 44501 230679 36208 166709 27761 -15716 27115 59570 16740
Diciembre 201563 56866 100948 43730 212827 32754 151000 28983 -11264 24132 50143 14747
2007 P 384989 98328 204664 651498 407220 59220 299563 48437 -22231 39608 94899 33081
Enero 189886 49308 100822 39756 206980 30425 151195 25360 -1709.4 18832 -50373 14337
Febraro 195104 49520 103842 41742 200241 28794 148368 23078 -B137 20726 -44527 18664
238 1 dem.
239

Idem.
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BALANZA COMERCIAL MENSUAL POR TIPO DE SECTOR (GRAFICO)24O

(MILLONES DE DOLARES)

4000 -
1000 A
510 T T T T T T T T T T T T
-2 000 o !
-3 500 -
-5 000
o o o o o o o o o o o o o o
[y Q ] © [0 0] © © Iy ] © © I -
[ o =) =] = =] [=] [=] =] o [=] =] o
u = = T = E K T 0] 0 z a il o
| —8—Sectorpublico  —— Sector privado
BALANZA COMERCIAL MENSUAL POR TIPO DE SECTOR?*
(MILLONES DE DOLARES)
Periodo Exportacion FOB Importacion FOB Saldo FOB-FOB
Taotal Sector Sector Total Sector Sector Total Sector Seclor
plblico privado plblico privado piblico privado
2001 R 158 7797 132640 1455157 168 386 4 57002 162 G696.3 Q6167 ThE3IE 171806
2002R 161 046.0 148997 1461463 1686789 46458 164 0331 -716329 102538 178368
2003 R 164 766.4 1866209 1461034 1705458 58361 1647098 AT794 128268 -18606.4
2004 187 598 6 237276 164 271.0 196 809.7 71611 1896486 -8 8111 165665 -263776
2005 214 2330 30721 1822608 2218195 110979 2107216 -7 5866 208742 -28460.8
2006 P 260 292 4 390585 2112339 256130 4 133859 2427445 -5 8380 256727  -315106
Enero 19 206.5 34525 157139 186122 8820 17 630.2 694.3 26106 -1916.3
Febrero 187293 28255 158038 184987 10425 17 456.3 2305 18830 -16525
Marzo 20916.7 35460 17 3707 211084 13063 19 8021 -191.3 22396 24314
Abril 197611 35040 16 257 1 196037 1106.5 18 3872 2574 23975 -2 1401
Mayo 2712 3642 1 190791 228042 13441 214602 -83.0 22980 -23810
Junig 21205 33T 179079 216574 1196.1 20461.3 -365.8 21876 -25h34
Juli 198757 33608 165149 201951 11103 19084 8 -394 22505 -2 5699
Agosto 228255 38205 19 005.0 236095 12951 223144 -7ad.1 256254 -330904
Septiembre 20628.3 s 17 616.6 2197886 11732 208053 -13503 18385 -31887
Octubre 226830 28633 19820.7 239120 9333 220282 -1 2281 18795 -31075
Nowviembre 214964 20074 18 5890 2306749 8868 221811 -1 5715 202086 -3 5921
Diciembre 20 156.3 26012 17 5552 212827 105894 202233 -1 1264 15418 -2 6681
2007 P 38 4989 53133 331857 407220 2353 384067 -2 2231 299749 -RINM0
Enero 18 588.6 25764 164122 20698.0 13044 19 393.6 -1 7094 12720 -2981.4
Febrero 195104 27369 167735 200241 10110 190131 5137 17259 -22396

240 1 dem.
241 1 dem.



COMERCIO EXTERIOR SEGUN PRINCIPALES CONCEPTOS, MES DE FEBRERO?*?

Valor Variacion absoluta Variacion anual

Concepto {Millones de délares) (Millones de ddlares) {Porcentaje)
2005 2006 P 2007 P 2006-2005 2007-2006 2006/2005  2007/2006
Exportacion total FOB 154117 187293 195104 INT76 7811 215 42
Importacion total CIF 16 452.6 190339 20602.0 2581.3 15681 157 8.2
Fletes y seguros 4680 5352 A78.0 67.2 42 8 14.4 a0
Impartacion total FOB 150847 18 4087 200241 25140 15254 167 82
Saldo FOB-FOB -573.0 2305 5137 8035 -744 2 NC NC
Saldo FOB-CIF -10408 -304 8 -1091.7 7362 -787 .1 -70T 2584

COMERCIO EXTERIOR SEGUN PRINCIPALES

FEBRERO™®
Valor Variacion absoluta Wariacion anual
Concepto (Millones de dolares) (Millones de dolares) {Parcentajg)
2005 2006 P 2007 P 2006-2008  2007-2006 2006/2005  2007/2006
Exportacion fotal FOB 206369 379387 384889 83938 B63.2 284 15
Importacion total CIF 321721 380845 419143 50124 38208 184 101
Fletes y sequros 8157 10736 11823 1579 187 172 111
Importacién total FOB 312564 370109 407220 57845 3 184 10.0
Saldo FOB-FOB -17195 9248 2223 1 26443 314749 NC NC
Saldo FOB-CIF 26352 -1483 34154 24864 -3 266.6 -84 4 -0-
242 1 dem.
243

Idem.

192

CONCEPTOS COMPARATIVO ENERO-



Anexo 15.

3.3.2. EXPORTACIONES

193

EXPORTACION SEGUN PRINCIPALES CONCEPTOS COMPARATIVO ENERO-FEBRERO244

Walor Participacién en el total Variacion anual

Conceplo (Millones de dolares) (Porcentaje) (Porcentaje)
2005 2006 P 2007 P 2005 2006 P 2007 P 2006/2005 2007/2006
Exportacion total FOB 295369 379357 384989 100.0 100.0 100.0 224 15
Bienes de consumo 65947 94385 98328 223 249 257 431 47
Bienes intermedios 162085 203063 20466 4 549 835 532 253 0.8
Bienes de capital 673386 81909 51498 228 216 212 21.8 0.5
Petroleras 40139 54145 53423 136 16 139 59.8 -16.7
Mo petroleras 265230 315213 331566 854 83 86.1 235 52
Estados Unidos de América 2655845 325569 320441 86.6 85.8 83.2 27.3 -1.6
Canada h254 6448 9134 1.8 1.7 24 227 417
QOtros paises 34270 47340 Ehd414 116 125 144 381 171
Sector plblico 40252 64130 53133 136 16.9 138 554 -17.2
Sector privado 255117 315177 331857 854 831 86.2 235 53

24 1 dem.



Anexo 16.
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Hoja de calculo parala determinacion del valor en aduana de

mercancias de importacion

Servicio de Administracién Tributaria

1 ] DATOS DEL IMPORTADOR

APELLIDO PATERNO, MATERNO, NOMBRE(S),
DENOMINACION O RAZON SOCIAL

REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES

DOMICILIO CALLE

No. EXTERIOR/INTERIOR

CODIGO POSTAL ENTIDAD O MUNICIPIO

2 | DATOS DEL VENDEDOR

5. EXISTEN REGALIAS O REVERSIONES.

UTILIZAR EL METODO DE VALOR DE TRANSACCION, UTILICE OTRO METODO.

APELLIDO PATERNO, MATERNO, NOMBRE(S), TAX NUMBER
DENOMINACION O RAZON SOCIAL
DOMICILIO CALLE No. EXTERIOR/INTERIOR CIUDAD PAIS
3] DATOS DE LA MERCANCIA
DESCRIPCION
CLASIFICACION ARANCELARIA CANTIDAD
PAIS DE PRODUCCION PAIS DE PROCEDENCIA
4| DETERMINACION DEL METODO
1. ¢ES COMPRAVENTA PARA IMPORTACION A TERRITORIO NACIONAL? SI() NO ()
2. UNICAMENTE PERSONAS VINCULADAS. ;LA VINCULACION AFECTA EL PRECIO? sI() NO ()
3. ¢ EXISTEN RESTRICCIONES? si() NO ()
4. (EXISTEN CONTRAPRESTACIONES? sI() NO ()

si() NO
EN CASO DE HABER CONTESTADO NEGATIVAMENTE AL SUPUESTO NUMERO 1 O AFIRMATIVAMENTE EN CUALQUIERA DE LOS DEMAS SUPUESTOS, NO PODRA

5 | PRECIO PAGADO O POR PAGAR

6 | AJUSTES INCREMENTABLES

7 | NO INCREMENTABLES

PAGOS DIRECTOS: COMISIONES:

GASTOS DIVERSOS QUE SE REALICEN CON
POSTERIORIDAD EN LOS SUPUESTOS A QUE SE

FLETES Y SEGUROS:

CONTRAPRESTACIONES O PAGOS CARGA Y DESCARGA:

REFIERE LA FRACCION | DEL ART. 56 DE LA LEY
ADUANERA.

GASTOS NO RELACIONADOS:

FLETES Y SEGUROS:

GASTOS DE CONSTRUCCION:

INST., ARMADO, ETC.:

INDIRECTOS: MATERIALES APORTADOS:
TECNOLOGIA APORTADA:
REGALIAS:
REVERSIONES:

TOTAL %: TOTAL %:

CONTRIBUCIONES:

DIVIDENDOS:

TOTAL %:

8 | VALOR EN ADUANA CONFORME AL METODO DE VALOR DE TRANSACCION

PRECIO PAGADO O POR PAGAR: AJUSTES INCREMENTABLES:

VALOR EN ADUANA %:

9 | LA PRESENTE DETERMINACION DEL VALOR ES VALIDA PARA

PEDIMENTO NUMERO FECHA DEL PEDIMENTO
AA MM DD

FACTURA NUMERO

FECHA DE LA FACTURA
AA MM DD

MARQUE CON UNA X
CUENTA CON MAS DE
PEDIMENTO

SI
UN

METODOS DIFERENTES AL VALOR DE TRANSACCION

I 10 I VALOR EN ADUANA DETERMINADO SEGUN OTROS METODOS %

11 | NO UTILIZO EL VALOR DE TRANSACCION POR

12 | METODO PARA LA DETERMINACION DEL VALOR EN ADUANA

1. NO SE TRATO DE UNA COMPRAVENTA.

2. LA COMPRAVENTA NO FUE PARA EXPORTACION CON DESTINO A
TERRITORIO NACIONAL.

3. EXISTIR VINCULACION QUE AFECTA EL PRECIO.

4. EXISTIR RESTRICCIONES A LA ENAJENACION O UTILIZACION
DISTINTOS DE LOS PERMITIDOS. I
5. EXISTIR CONTRAPRESTACIONES O REVERSIONES NO CUANTIFICABLES.I |

1. VALOR DE TRANSACCION DE MERCANCIAS IDENTICAS.

2. VALOR DE TRANSACCION DE MERCANCIAS SIMILARES.

3. VALOR DE PRECIO UNITARIO DE VENTA.

4. VALOR RECONSTRUIDO.

5. VALOR DETERMINADO CONFORME AL ARTICULO 78 DE LA LEY
ADUANERA.

13 | EL SUSCRITO MANIFIESTA BAJO PROTESTA DE DECIR VERDAD QUE LO ASENTADO EN ESTA DECLARACION ES VERIDICO.

APELLIDO PATERNO, MATERNO Y NOMBRE(S) DEL REPRESENTANTE LEGAL

FIRMA DEL IMPORTADOR O REPRESENTANTE
LEGAL

FECHA DE ELABORACION

REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES
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Instructivo de llenado de la hoja de calculo para la determinacion del valor en aduana de
mercancias de importacion

Esta forma serd llenada a maquina o con letra de molde, con boligrafo a tinta negra o azul y las cifras no deberan
invadir los limites del recuadro.

1.- Datos del importador: anotara los datos relativos a su nombre, comenzando por el apellido paterno, seguido del
materno y nombre o nombres, en su caso denominacion o razén social, domicilio y Registro Federal de
Contribuyentes seguin corresponda a doce o trece posiciones.

2.- Datos del vendedor: anotara los datos relativos a su nombre, comenzando por el apellido paterno, seguido del
materno y nombre o nombres, en su caso denominacioén o razén social, el tax number y domicilio.

3.- Datos de la mercancia: asentara la descripcion correcta de la mercancia (marca, modelo, tipo, No. de serie), la
clasificacion arancelaria que le corresponda de acuerdo a la Ley de los Impuestos Generales de Importacién y de
Exportacién, cantidad a importar, nombre del pais que produce dicha mercancia y el nombre del pais de donde
procede.

4.- Determinacion del método: contestard las preguntas numeradas de la 1 a la 5, llenando con una “X” si es
afirmativa o negativa; en caso de haber contestado negativamente al supuesto nimero 1 o afirmativo en cualquiera
de los demas supuestos, no podra utilizar el método de valor de transaccion, por lo que tendra que utilizar otro
método.

5.- Precio pagado o por pagar: anotara el importe de los pagos directos, de las contraprestaciones o pagos indirectos
y pondra el total de dichos pagos.

6.- Ajustes incrementables: anotard la cantidad pagada por comisiones, fletes y seguros, carga y descarga,
materiales aportados, tecnologia aportada, regalias y reversiones, asentando al final el total de lo pagado por dichos
conceptos.

7.- No incrementables: anotara los gastos diversos que se realicen con posterioridad en los supuestos a que se
refiere la fraccién | del articulo 56 de la Ley Aduanera, tales como gastos no relacionados, fletes y seguros, gastos de
construccion, instalaciones, armado, contribuciones y dividendos, asi como el total.

8.- Valor en aduana conforme al método de transaccion: anotard en primer lugar el precio pagado o por pagar mas
los ajustes incrementables, asentando el valor en aduana total.

9.- La presente determinacion de valor es valida para:

Pedimento nimero: anotara el nimero de pedimento.

Fecha del pedimento: anotara la fecha de presentacion del pedimento ante la aduana.
Fecha de la factura: anotara la fecha de expedicién de la factura.

Si cuenta con méas de un pedimento anotara una “X” en el recuadro correspondiente.

Si el método de valor es diferente al de transaccion debera llenar los siguientes puntos:

10.- Valor en aduana determinado segun otros métodos: asentara en pesos, el valor en aduana determinado segin
otros métodos.

11.- No utiliz6 el valor de transaccién por: sefialard con una “X” la causa o motivo por el cual no utilizé el valor de
transaccion, siendo:

1. Porque no se traté de una compraventa.

2. Porque la compraventa no fue para exportacion con destino a territorio nacional.

3. Porque existe vinculacién que afecta el precio.

4. Porque existe restriccion a la enajenacion o utilizacion distinta de los permitidos.

5. Porque existe contraprestacion o reversiones no cuantificables.

12.- Método para la determinacion del valor en aduana: anotara con una “X" el método que utiliz6 para la
determinacion en valor aduana tal como:

1. Valor de transaccion de mercancias idénticas.

2. Valor de transaccién de mercancias similares.

3. Valor de precio unitario de venta.

4. Valor reconstruido.

5. Valor determinado conforme al articulo 78 de la Ley Aduanera.

13.- El suscrito manifiesta bajo protesta de decir verdad que lo asentado en esta declaraciéon es veridico: el
importador o su representante legal asentara su nombre, comenzando por el apellido paterno, materno y nombre(s).
Firmar& bajo protesta el importador o representante legal. Anotara la fecha de elaboracién del formato, empezando
por el afio, seguido del mes y por Ultimo el dia. Anotar4d a doce o trece posiciones el Registro Federal de
Contribuyentes.



Anexo 17.

3.3.3. IMPORTACIONES

IMPORTACION SEGUN PRINCIPALES CONCEPTOS COMPARATIVO ENERO-FEBRERO245

Concepto

(Millones de ddlares)

Walor

Participacion en el total
(Porcentaje)

Variacién anual

(Porcentaje)

2005 2006 P 2007 P 2005 2006 F 2007 P 2006/2005 2007/2006

Importacion total CIF 321721 380845 419143 1000  100.0 100.0 18.4 10.1
Fletes y seguros 915.7 1073.6 11923 28 28 28 17.2 11.1
Importacion total FOB 312564 370109 407220 100.0  100.0 100.0 18.4 10.0
Bienes de consumo 4105.2 5167.5 50220 131 14.0 14.5 257 14.6
Bienes intermedios 234676 27 495.6 209563 751 4.3 736 17.2 8.9
Bienes de capital 36781 43458 48437 11.8 17 119 18.1 1.4
Estados Unidos de América 172494 196045 202573 55.2 53.0 497 13.7 33
Canada 8242 10847 11235 26 2.9 8 3.6 36
Otros paises 131828 163217 193413 422 441 475 23.8 18.5
Sector plblico 14681 1924 4 231563 47 52 57 3 203
Sector privado 207883 350865 384067 653 94.8 94.3 17.8 8.5

25 1 dem.

196



197

Anexo 18.
BALANZA COMERCIAL REGIONAL 20062%°
(MILLONES DE DOLARES)
Variacion Variacion Porcentual
2004 2005 2006 Absoluta Exportaciones Imporntaciones
(a) (B) (c) (©)4B) 2005 2006 2005 2006
TOTAL 8811 7587 6133 1453 140 167 127 155
ZONA DELTLC 51699 63081 79288 16208 19 156 74 105
Estados Unidos 53685 65016 81488 16473 16 154 70 10.0
Canada 203% 1835 -2,200 2265 286 22 158 19.6
RESTODELMUNDO 60470 70,667 85422 14754 310 246 204 219
Restode América  -255  -1827  -1228 599 321 47 18.3 16.8
Europa 6784 18952 20585  -1633 341 197 19.2 123
Asia 40459 48675 62508 13632 212 316 20.8 26.4
Otros £71 013 1,100 87 428 27 473 173
Anexo 19.
IMPORTACIONES DE LOS ESTADOS UNIDOS EN EL 200624
(%)
Participacion Variaciones Porcentuales Anuales: 2006
Total si Total sin
2005 2006 Total  Pewoleo '8 ' Automowiz Petroleo y sin
Automotriz
'-I'-Dlal 100.00 100.00 10.86 23.60 9.36 7.07 9.79
Total sin Maxico 89.83 89.31 10,21 2243 8.83 5.40 9.41
Total sin México y sin China 75.29 73.80 8.67 22.47 6.77 5.40 7.07
1. Canada 17.35 16.36 448 36 1.60 -0.83 248
2. China 14.55 15.51 18.20 573 18.22 == 18.22
3. Mexico 10,17 10.69 16.55 31.37 14.22 14.67 14.04
4. Japon 8.25 7.598 7.3 - 7.3 1427 3.01
5. Alemania 506 4 B0 510 - 510 -2.44 B.B5
6. Reino Unido 305 288 471 . Ty | 8.91 -10.53 12.72
7. Corea del Sur 262 247 468 = 4.68 7499 3.51
8. Taiwan 208 2.06 9.73 = 9.73 361 10.10
9. Francia 202 2.00 977 = 9.77 == 977
10. Malasia 20 187 545 -10.25 5.56 = 8.56

246 gecretaria de Economia [en Linea]
http://www.economia.gob.mx 15 agosto 2007 22:12
247 secretaria de Economia [en Linea]. op. cit 15 agosto 2007 22:12
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PARTICIPACION DE LAS EXPORTACIONES MEXICANAS EN LAS IMPORTACIONES DE

1990

1992

E.E.U.U. EN EL 20062%
(%)

112 115 11.6 i

15584 1998 1988 2000 2002 2004

Resto
1= o5, Hol=anaa

24,000 -

2.3

2 000

e

- a'lata’
20,000 -

18,000 -
16,000 -
14,000 -
12,000 -
10,000 -
8,000
6,000

d "l"ll:l

36 97 9 99 00 01 02 03 04 05 06

248 | dem.

2006



EXPORTACION CON LOS PAISES PRINCIPALES??

(PERIODO ENERO-FEBRERO 2007)
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Valor Participacion en el total Variacion Wariacion
(Mileg de dolares) (Parcentaje) abscluta anual
Concepto 2006 P 2007 P 2006 P 2007 P (Miles de (Porcentaje)
dolarss) 2007/2008

2007-2006
Total FOB 7935730 38 498 943 100.00 100.00 563 213 1.5
Estados Unidos de América 32 556 904 32044 070 8582 8322 512824 -1.6
Canada 644 821 913429 1.70 2.7 268 608 41.7
Alemania 441 624 445 052 1.16 1.16 6428 1.5
Espafia 459 228 425018 1.24 1.10 -44 210 94
Colambiz 252 256 371828 0.66 0.97 119672 474
Japén 223 396 2558 840 .59 0.67 25544 15.9
China Popular (Pekin) 220713 256 751 0.58 0.67 36038 16.3
Venezusla 260 213 238155 D.69 0.62 -21058 -5.1
Brasil 147 213 230 349 0.39 0.60 83138 58.5
Holandz 158 447 222 067 042 0.58 B3 620 40.2
Reino Unido 181 760 190 072 048 0.45 8318 46
Aruba 279718 185 320 0.74 048 -84 358 -33.7
India 112 869 181 204 0.30 047 B8 425 60.85
Guaternala 139020 173329 0.37 0.45 34309 247
Chile 116 302 185 711 0.3 0.43 48 902 414
Argentina 121068 145 486 0.32 0.38 24417 202
Belgica a3 110 137 151 022 0.36 52041 61.1
Francia 64 BEE 133 528 017 0.3s B8 662 105.9
Replblica Dominicana 76419 109 820 0.20 0.28 3™ 435
Panama TOTS7 103772 0.19 027 33Mse 46.7
Peri 67 660 100 168 0.18 0.26 32508 45.0
Corea del Sur 59743 96 084 0.18 025 26 31 60.8
Costa Rica 65 857 85414 0.18 0.23 19757 288
Micaragua 83615 74 632 023 0.15 -10 983 -12.8
Italia 30934 74 435 0.08 0.19 43 501 1406
Ecuador 63 528 65 932 017 0.18 3404 5.2
Australia 55827 85 202 0.15 0.18 12 485 23
El Salvadaor 93197 54 482 0.25 017 -28 715 -30.3
Honduras 41 789 51658 0.1 0.13 9 869 2386
Puerto Rico 40 60E S0477 011 0.13 9871 243
Ciros 702 962 326 249 1.85 215 123 287 17.5

EXPORTACION HACIA E.U.A. Y EL RESTO DEL MUNDO, PERIODO ENERO-FEBRERO

2007(MILES DE MILLONES DE DOLARES)?°

O2o006 P
E 2007 P

EuA

Resto

249 1 dem.

20 1dem.
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IMPORTACIONES HACIA E.U.A. Y EL RESTO DEL MUNDO, PERIODO ENERO-FEBRERO

2007
- 251
(MILES DE MILLONES DE DOLARES)
24
20 |
15_/
| 00 2006 P
12-/_ m 2007 P
8—/
4—/
0 .
Ella Resto
252
IMPORTACIONES CON LOS PAISES PRINCIPALES
(PERIODO ENERO-FEBRERO 2007)
Valor Participacion en &l total Variacion Variacion
(Miles de dolares) (Porcentaje) absoluta anual
Concepto 2006 P 2007 P 2006 P 2007 P (Miles de (Porcentaje)
ddlarss) 2007/2006
2007-2006
Total FOB 37010804 40722014 100.00 10000 3711110 10.0
Estados Unidos de &América 19 604 488 20257 250 52.97 49.75 652 762 i)
China Popular (Pekin) 3083 082 4 037 188 84 1004 995 106 324
Japon 2154 830 2415210 5.82 593 260 380 121
Corsa del Sur 1188 087 1693 947 ey 416 504 860 425
Alemania 1470940 1580005 3.57 3.88 109 065 T4
Canada 1084 712 1123451 293 276 33739 36
Italia 620 583 902 832 1.68 222 282 039 454
China Macionalista ( Tamwan) 709 091 852 162 192 208 143 071 202
Brasil G35 140 7E9 102 2.40 1.89 -120 038 -13.5
Malazia 539 219 T41 648 173 182 102 425 16.0
Espafia 5153385 570 354 1.39 1.40 55 059 10.7
Francia 389 525 448 617 1.05 1.10 57 092 147
Holanda 156 196 380 496 042 D0.93 224 300 1436
Chile 330 840 372 388 D.89 0.91 41 348 12.6
Reino Unido 282778 354 488 0.76 0.a87 71710 254
Tailandia 253 489 335277 0.68 0.82 81 788 32.3
Singapur 306 299 309 TE2 043 078 3464 1.1
Argentina 273 060 235 9584 0.74 0.538 -37 066 -13.6
Suiza 150 907 208 130 021 0.5 57223 3rg
India 152528 191 844 0.41 047 39316 25.8
Filipinas 205 879 172 931 0.56 0.42 -32948 -16.0
Venezuela 152 743 167 D45 0.£1 041 14 302 894
Suecia 126 002 138178 0.34 0.34 13176 10.5
Auztralia 170 162 138 428 046 0.4 -3 724 -186
Indonesia 113428 134 031 031 033 20 603 18.2
Irlanda (Eire) 128 DS 134 008 0.35 0.33 3923 48
Hong Kong 82 827 95 304 0.2 0.24 15977 18.3
Colombia 116 275 98 &871 0.31 0.24 -19 204 -18.7
Austria 30222 95 638 0.2 0.23 15418 19.2
Costa Rica 106 725 92 981 0.29 0.23 -13 744 -12.8
Otros 1467 416 1624 102 3.96 355 156 686 10.7
1 | dem.
252

Idem.
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En primer lugar observaremos el rubro de las Exportaciones; Las Exportaciones
realizadas en el periodo Junio 2006- FEBRERO 2007%°3, arrojaron los siguientes
resultados totales:

(MILES DE DOLARES)

Concepto Jn06P Ju06P AgoO6P Sepl6P Qcf06P Nov0GP DicOGP Ene(7P Feb(7P

Exportacion lotal FOB 2 9153319875726 22 825478 20628 304 22683528 21 436 351 20 156 321 18368 577 19310 368

De las cuales con E.U.A y CANADA® fueron realizadas en el mismo periodo:
(MILES DE DOLARES)

Concept Jn06P  Ju06P AgolG6P Sep6P OctGP MNov0GP DicOGP Enel7P Febl7P
Canada S06951 4G3E)T ABARO0 4B38T4 47463 S312T 444848 4G3BES 449544
Estatos Unidos 17912448 16,824 280 19 337 378 17190 127 19 276 452 17 948 366 17007 308 15927 133 16 167 367

Estados Unidos de Aménica 17 887 523 16 795 383 19 500 570 17 153 956 19253 234 17 918 832 16 986,549 15 896 867 16 147 203
Puerta Rico U769 WM W4 W00 BNME X940 0B N 038
Virgenes, slas (EEUL) 136 13 #ooomoom MW 1% 1 8

El total de la distribucion de las Exportaciones por tipo de bien en el periodo
Enero —Febrero®® del afio en curso fue:

(MILES DE DOLARES)

2006 2007
Cancepto Total Bienezde  Bienss Dienesds Total Bienesde  Bienes Bieneade
congumo infermedios  capital coneumo infermedios  capital
Exportacion total FOB JT835730 9438511 20306329 B1908%0 35498043 OBE2TEI 20466375 8140805

253
254

Idem.
Idem.
25 1 dem.
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De las cuales se realizaron con E.U.A Y CANADA®®, |as siguientes:

(MILES DE DOLARES)

Coneepto

2006 P 2007P
Totdl Bienesde  Bienss Bienesde Total Bienesde  Biengs Biengs de
consumo intermedios  capifal consumo infermedios  capital

Canada

Estados Unidos

Estados Unidos dz America
Pusrta Rico

\Virgenes, lslas (EELU)

Las variaciones de

644821 251306 296911 96604 913429 337182 480699 95348
597749 8037 AT207H T3B74 32004730 8165654 16666436 7262580

32556904 6020800 17209637 7326267 32044070 6141746 16646815 7235309
40606 1640 0792 3414 04T BT 19607 70T
23 137 102 0 183 13 1l 0

las Exportaciones®™’ se ven reflejadas en el siguiente

cuadro:

Valor Participacian en el tota Variacion \ariacion

iMiles de dalares) {Porcentaje) abzcluta anual

Concepto 2006 P 2007 P 2006 P 2007 P (Milez de (Porcentaje)

dolares)  2007/2008

2007-2008

Expartacion total FOB JTURTI 28430443 100.00 100.00 563 213 15
Canada 644 821 913429 170 230 268 608 47
Estados Unidos 12397749 3204730 8593 83y 03019 15
Estados Unidos de Aménca 2556904 32044070 85.82 B 128 16
Puerto Rico 40 606 0477 0.11 0.13 971 243
\firgenes, lslas (EELU) 28 183 0.00 0.00 -6 234

Es necesario, en este momento exponer el rubro dedicado a Importaciones a

manera de entender el comportamiento del comercio con el vecino del norte.

Las Importaciones totales realizadas dentro del periodo Junio 2006 a FEBRERO

200728 se muestran a continuacion:

256
257

Idem.
Idem.
28 1 dem.
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(MILES DE DOLARES)

Conceplo JnGP JUOGP Ago(GP Sepl6P Qetl6P Now(RP [DiclP Enel(7P Fep(TP

moortecon ot FOB 24 657 38020105 123 25600 534 21 978556 23311 97 23 67 504 21 282687 20 847 956 20 04 058

De lo anterior, las realizadas con E.U.A. y CANADA®®. en el mismo periodo
fueron las siguientes:

(MILES DE DOLARES)

Concepto Jn06P  Ju(BP Ago08P 3epl6P Oct06F MNov0GP DicOGP Ene(7P Feb(7P
Canada 604357 565726 677570 516372 708014 707429 701406 597877 525573
Estados Unidoz 11006 336 10 334 500 11621 901 10842 340 11650 300 11 258 176 10 843016 10192 425 10131 924

Estados Unidos de América 10 957 566 10 297 181 11583 988 10 810 664 11607 038 11 219 077 10 803 019 10 162 463 10 094 788
Fuerto Rico 8763 37619 IOM 3276 43262 4008 33997 29980 713
irgenes, Islas (EEUL) 7 1] 2 1] 0 1 1] 2 1
El total de la distribucion de las Importaciones por tipo de bien en el periodo
Enero —Febrero®® fue:

(MILES DE DOLARES)

2006P 2007P
Concepto Total Bienesde  Bienes Bienes de Total Bienes g~ DBienes Bienes de
congumo intermedios  capdal consumo Intemmedios  capial
mpartacion fotal FOB 7010904 5167544 27406514 4246846 40722014 5921970 29956206 4643748

29 1 dem.

20 1 dem.
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De las cuales se realizaron con E.U.A Y CANADA?®, |as siguientes:

(MILES DE DOLARES)

2006 P 2007 P
Concepto Total Bienes de Bienes Bienes de Total Bienes de Bienes Bienes de
consuma intermedios  capital conzumo intermedios capital
Canada 1084712 247807 666524 150381 1123451 239089 716126 168236
Estados Unidos 19668987 2492702 15216686 1959599 20324 348 2703444 15581359 2039545

Estados Unidos de Aménica 19604488 2470962 15176697 1950629 20257250 2675968 15544049 2037213

Puerto Rico 64497 21738 39989 2770 67095 21453 3730 2332

Virgenes, Islas (EEUL) 2 2 0 0 3 ] 0 0

Las variaciones de las Importaciones®®® se ven reflejadas en el siguiente
cuadro:

Valor Parficipacion en &l tota Variacion ~ Variacion

(Miles de dolares) {Porcentaje) abaoluta anual

Concepto 2006 2007P 2006F 207P (Miez = (Porcentaje)

dolares)  2007/2008

2007-2006

mpartacion total FOB 01094 40722014 100.00 10000 3710 100

Canada 1064712 1123451 29 276 B7 36

Estados Unidos 19666967 20324 348 il 4991 65 3ol 33

Estados Unidos de Aménca 19604488 20257 250 Ry 75 6R2762 33

Puerto Rico b4 497 67 0% 017 016 2598 40

Virgenes, lslas (EEUL) 2 j 000 0.00 I A0
51 1 dem.

Idem.



205

La Balanza Comercial con los E.U.A y CANADA en el periodo Enero-Febrero®®,
es la siguiente:

(MILES DE DOLARES)

Concepto 2006 P 2007P
Exportacion  Imporiacion Sado  Exporiacion  Importacion Saldo
Canada 644821 1084712 43989 013429 1123401 21002
Estados Unidos 0597749 19668987 12928762 32094730 2034 M8 11770382
Estados Unidos de América 0556904 19604488 12952416 2044070 0287250 11786820
Puerto Rico 40606 64 497 23891 50417 67095 -16618
Virgenes Jslas (EEUU) 23 2 27 183 ] 180
Anexo 20.

COMERCIO MEXICO-CHILE 2%

(MILLONES DE DOLARES)

\ar, Var,

% 9
1991 1992 1983 194 1995 1996 197 1998 1999 2000 2001 2002 2003 B 030

Exoorfaciones 1239 1547 1987 2044 4898 6B87 8423 6200 664 434 I44 86 32T 1604%  48%
Importaciones 438 955 1301 2300 143 17068 24 R0 GRS @937 ETAD 10102 10821 20728% 7%

Comerciotofal 1737 2302 3488 4344 6440 8594 12147 11770 10485 13251 13454 126689 14047 T086% 107%

En las siguientes tablas se muestran las cifras de los ultimos meses del
comercio con la Republica de Chile, desglosando las exportaciones,
importaciones y tipos de bienes tanto importados como exportados
principalmente.

EXPORTACION MENSUAL PERIODO JUNIO 2006-FEBRERO 2007 (MILES DE

2 265
DOLARES)
Concepto Jun06P  JulOEP AgoO6P SepO6P OctO6P MNovOEP Dic06P EnsO7VP FebO7TP
Exportacion total FOB 21291533 19 875 726 22 825 478 20 628 304 22 683 928 21 496 351 20 156 321 18 956 577 19 510 366
Chile B8 755 78 889 80 360 78746 91 751 97 677 68 537 67714 97 996

263
264

Idem.
Secretaria de Economia [en Linea]. op. cit 15 agosto 2007 22:12
265 |dem.
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EXPORTACION POR TIPO DE BIENES Enero —Febrero (MILES DE D(’)l_ARES)266
2006 P 2007 P
Concepto Total Bienes de Bienes Bienes de Total Bienes de Bienes Bienes de
consumo intermedios capital consumo intermedios capital
Exportacion total FOB 37935730 9438511 20306329 8190890 38498943 9882763 20466 375 8149 805
Chile 116 809 65032 35258 16519 166711 75303 69 626 20782

EXPORTACION PERIODO ENERO -FEBREROZ®’

Walor Participacién en el total Wanacion Variacion
(Miles de ddlares) (Porcentaje) absoluta anual
Concepto 2006 P 2007 P 2006 P 2007 P (Miles de  (Porcentaje)
dolares) 2007/2006
2007-2006

Exportacion total FOB 37935730 38495943 100.00 100.00 563 213 15
Chile 116 809 185711 0.31 043 48 902 41.9
< 2 268

IMPORTACION MENSUAL PERIODO JUNIO 2006-FEBRERO 2007 (MILES DE DOLARES)
Concepto Jun0EP  JulD6P Ago05P Sep06P Oct0EP MNov0EP Dicd6P Ene07TP Febd7TP
Importacion total FOB 21657 382 20 195 123 23 609 534 21 978 556 23 911 977 23 067 904 21 282 667 20 657 956 20 024 058
Chile 210727 207915 277614 206753 195168 217656 213390 212784 159604

E 2 269
IMPORTACION POR TIPO DE BIENES ENERO —FEBRERO (MILES DE DOLARES)
2006 P 2007 P

Concepto Total Bienes de Bienes Bienes de Total Bienes de Bienes Bienes de
consumo intermedios capital consumo intermedios capital
Importacion total FOB 37010504 5167 544 27 496514 4 346 846 40722014 5921970 29956295 4843748
Chile 330840 86541 240 556 3703 372388 79461 286 587 6340

IMPORTACION PERIODO ENERO -FEBRERO?"°

Valor Participacion en el total Wariacion Variacion
(Miles de ddlares) {Porcentaje) absoluta anual
Concepto 2006 P 2007P 2006 P 2007 P (Miles de  (Porcentaje)
délares) 2007/2006

2007-2006
Importacion total FOB 37010504 40722014 100.00 100.00 3711110 10.0
Chile 330 840 372 388 0.89 0.91 41548 126
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BALANZzA COMERCIAL (MILES DE DOLARES)?"*
Concepto 2006 P 2007 P
Exportacian Importacion Saldo Exportacion Importacion Saldo
Total FOB 37935730 37010 904 924 826 38 498 943 40722 014 -222307M
Chile 116 809 330 840 -214 031 165711 372 388 -208 677
Anexo 21.

En la siguiente tabla muestra las Exportaciones en el periodo de septiembre del

2005 a mayo del 2006:%"2

(MILES DE DOLARES)

Concepto Sep05  Qet0d  Mov0S  Dic0S Ene08F Feb06P Mar0EF Abr0SP May(8P

Exportacian fotal FOB 18307 335 19 550 110 20 224 043 19393 6A3 19 206 463 18 729 262 20 916 63 19 7R1 114 22721 221

A continuacion se desglosan las Exportaciones realizadas con la Unién

H H 273

Europea, en el mismo periodo:

(MILES DE DOLARES)

Concepto Sep05  Qct05  MNov0S Dic0S EneQ6P Feb06P Mar0EP ArD6P Mayl6F

Union Europea B47 543 971513 743686 2782458 0 V43698 813033 854708 915134 1002 252
Alemania 239274 188764 196079 284173 168505 273119 202786 265761 261 426
Austria 2995 2412 4015 S 586 5411 5 657 5066 3672 3722
Bélgica 50 828 37205 45 365 33414 35 848 45 264 60 131 SF 988 53032
Dinamarca 5817 4 479 5255 4111 5225 13274 5429 15 466 5 880
Espaiia MM1705 444625 191145 199 212 261199 208029 234521 283888 361976
Fintandia 4 382 2539 6525 10 143 10 711 7220 11028 13618 24 376
Francia 31834 33877 6016 35 663 20225 35 641 46 698 B3 BE0D AT TIT
Grecia 2057 314 1919 1922 2 085 2275 2716 1215 1463
Holanda 718904 77897 83 660 69 183 76 158 82 289 98 315 120187 og 451
Irlanda (Eire) 10 933 10031 11634 12 6B9 10 508 10 290 9713 6 650 9678
ltalia 13 504 14 520 18 509 13 880 16 875 14 259 23178 15 444 18013
Luxemburgo 0 2 12 0 52 25 284 520 |
Fortugal 2229 41 160 39213 1832 44 063 2211 53959 3815 52 502
Reino Unida 97 540 104 158 96 379 107 265 74 666 107 094 592934 61740 55 916
Suetia 2345 2881 7792 3247 3077 2 148 7702 2356 9768
Otros no declarados de UE M2 570 7 145 286 240 245 114 MMB

271
272

Idem.
Secretaria de Economia [en Linea]. op. cit 15 agosto 2007 22:12
73 | dem.
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Periodo Junio 2006 a Febrero 2007:2"*

(MILES DE DOLARES)

Concepto JunD6P  JulOEP AgoO6P Ssp06P Oct06P Mov06P DicOEP EnedFP FebO7P

Exportacion total FOB 21291533 19875726 22825478 20628 304 22 683 928 21 456 351 20 156 321 18 985 577 19510 368

Unién Europsa 937293 925020 921419 047532 872243 505099 9515848 793275 050 Q45
Alemania 320155 236506 200604 250685 225707 226341 292187 173022 2741
Austria 3959 3440 £813 2213 3552 2576 5137 4 355 4313
Béigica 57 247 45322 85 180 65118 3 155 57 763 55679 71047 66 104
Dinarnarca 5068 8568 10 503 4779 10 881 5 551 5774 9262 7 946
Espafia 276383 302796 284984 3418368 226180 315256 271381 119872 305145
Finlandia 14 356 11002 10 571 10 071 5 437 7820 5936 9 668 6821
Francia 35 939 30623 45095 BB 414 40 540 65 034 3511 93 331 40 198
Grecia 1529 2608 3011 2 640 2813 1713 1900 2 507 1647
Holanda 87 907 FT756 138070 112819 141814 145530 151219 113638 108429
Irlanda (Eire) 11241 5847 9129 7005 8 352 11224 9060 11224 9973
Italia 20 077 30279 19 407 21774 33853 28243 26 746 46 573 27 862
Luxemburgo 52 10 26 24 41 3243 579 184 51
Portugal 3 668 57511 4277 2791 45 274 3824 8117 42 758 3216
Reina Unido 87 497 46 138 a7 915 51 210 5713% 108289 85 597 a0 God oo 384
Suecia 11 186 5136 2644 2088 3 485 4837 4042 4643 3 B35
Otros no declarados de UE 19 137 120 54 83 19 3 T7 32

Las variaciones en las Exportaciones Periodo Enero- Febrero?”® fueron:

(MILES DE DOLARES)

Walor Participacién en el total wariacion Wariacion

(Miles de dolares) (Porcentaje) abeoluta anual

Concepto 2006 P 2007 P 2006 P 2007 P {Miles de (Porcentaje)
dolares) 20072006

2007-2006

Union Europea 1556 728 1752221 4.10 4.55 195493 2.6
Alemania 441 24 443 052 1.18 1.16 G428 15
Austria 11 068 8 669 0.03 0.0z -2 3598 -21.7
Bélgica 85 110 137 131 0.22 0.36 52041 §1.1
Dinamarca 18 502 17 208 0.05 0.04 -1284 -7.0
Espaiia 469 228 425018 1.24 1.10 -44 210 9.4
Fintandia 17 931 16 505 0.05 0.04 -1423 TE
Francia B4 866 133 525 017 0.35 658 662 105.9
Grecia 4380 4134 0.01 0.01 -206 47
Holanda 158 447 222087 0.42 0.58 63 620 40.2
Irlanda (Eire) 20 798 21197 0.05 0.06 399 15
lialia 30 934 74435 0.08 013 43 501 140.5
Luxemburgo i 235 0.00 0.00 158 205.2
Portugal 46 274 45474 0.12 0.12 -&00 -1.7
Reino Unido 181 760 150 079 0.48 0.43 5319 4.6
Suecia 5224 8338 0.01 0.02 3114 59.6
Otros no declarados de UE 525 108 0.00 0.00 -7 -79.4

27 1dem.

275 | dem.
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Por otra parte, las Importaciones que se realizaron con la UE en el periodo
comprendido de Junio 2006 a Febrero 20072, son:

(MILES DE DOLARES)

Concepto Jun0EP  JUDEP AgoDSP Sepld6P  Oci0SP MNowl6P DicOEP Ens07P FebO7P

moaortacidn total FOB 21657 382 20 195 123 23 609 534 21 978 556 23 911 977 23 067 5904 21 282 687 20 697 956 20 024 058

Unign Europesa 2235211 2235864 2500062 23836492 2558972 2498411 2210766 2512628 2 365917
Alemania 822 488 T14 829 847 671 801 B57 830 555 856 279 742 579 T59 593 20412
Austria 36 615 43157 50 858 36 682 44 034 44 585 59 894 45 102 40 535
Bélgica 63 823 75543 B2 501 67 100 60 997 75 086 55 256 44 039 44 249
Dinamarca 20011 18 858 22442 16 435 30 2 23979 39 428 21316 24 125
Espaiia 329483 257884 302638 284806 278340 337073 2892383 2831051 280343
Finlandia 24 312 27920 33 286 25 385 30 893 30 578 24 352 31439 22233
Francia 212451 252309 228128 236587 246235 232651 229580 232054 214563
Grecia 11 920 2173 2473 1927 545 2092 1557 2331 1653
Holanda 109 081 133 1983 185 608 155 G608 177 614 o0 285 115 862 255 284 125211
Iflanda (Eire) 80 073 T4 960 79 277 TE 214 93 913 68 272 &7 401 62 282 71726
ltalia 299554 322004 407861 405887 388859 334491 345064 487 324 415307
Luxemburgo 3348 4228 4126 4317 4 937 5303 6 606 6 878 6473
Fortugal 29740 24 1035 25619 29611 27 145 22354 20770 25 686 26 984
Reing Unido 168 615 145 005 189 335 168 433 230 582 251 513 174 110 191 041 163 447
Suecia 73137 66 697 74973 63 048 106 678 115 496 56 082 5T 014 32 164
Otros no declarados de UE 10 582 139929 216 6 79T 2 480 4334 1537 9164 5415

Las variaciones en las Importaciones®’’ son las siguientes:

walor Participacidn en el total ariacion ariacidn

(Miles de ddlares) {Porcentaje) abaaluta anual

Concepto 2006 P 2007 P 2006 P 2007 P (Miles de (Porcentaje)

ddlares) 20072006
2007-2006

mportacicn total FOB 37 010 S04 40 722 014 10:0.00 100.00 3711 110 10.0

Unién Europea 4 D62 405 4 878 547 10.98 11.958 816 142 201
Alemania 1470 840 15380 005 3.97 388 102 065
Austria 80 222 95 638 0.2 0.23 15416
Bélgica 120 013 88 288 0.32 0.22 =31 725
Dinamarca a7 543 45 442 0.10 011 7 8a9
Espaiia 515335 570 394 1.39 1.40 35058
Finlandia 44 528 53 738 0.12 013 9210
Francia 389 525 448 617 1.05 1.10 57092
Grecia 7414 4034 0.02 0.01 -3 280
Holanda 156 196 330 496 0.42 0.93 224 300
Ilanda (Eire} 128 0BS5S 134 008 0.35 0.33 5923
Italia 620 583 902 832 1.68 222 282 035
Luxemburge 10 882 13351 0.03 0.03 2468
Portugal 59 909 52 860 0.16 0.13 -7 2459
Reino Unido 282778 354 438 0.76 0.87 7
Suecia 126 002 139178 0.34 0.34 13 176
Otros no declarados de UE 12 440 17 578 0.03 0.04 5138

27 |dem.

277 |dem



210

La balanza comercial que se observa con la UE en los meses de Enero-

Febrero®’® se muestran a continuacion:

Concepto 2006 P 2007 P
Exportacion Importacion Saldo Exportacion Importacion Saldo

Total FOB I7T835730 37 010 204 924 826 38 498 943 40722014 -2223 071

Unién Europea 1556 728 4 062 405 -2 505 677 1752 221 4 8578 547 -3 126 326
Alemania 441624 1470 540 -1029 316 443 052 1580 005 -1131953
Austriz 11068 a0 222 59 154 3 66D o5 638 -86 OE%
Bélgica 85110 120 013 -34 903 137 151 58 288 48 863
Dinamarca 18 502 37 543 -19 041 17 208 45 442 28 234
Espafia 469 223 515 335 -48 107 425018 570 294 -145 376
Finlandia 17 831 44 525 26 597 16 508 53738 -37 230
Francia 54 866 389 525 324 G50 133 528 446 617 313 089
Greeia 4 380 7 414 -3 054 4154 4034 120
Holanda 158 447 156 196 2251 222 067 350 496 -158 425
Iflanda (Eire} 20 798 128 085 -107 287 21197 134 008 112811
Italia 30 534 520 593 580 659 74435 o902 622 -828 197
Luxemburge 77 10 832 -10 805 235 13 351 13116
Portugal 25 274 59 909 13 B35 45 474 52 BED 7188
Reino Unido 181 760 282 775 -101 018 190 079 354 488 -164 409
Suscia 5224 126 002 -120 778 3338 139 178 -130 840
COtros no declarados de UE 525 12 440 -11 915 108 17 578 17 470

Anexo 22

En un comparativo del

comercio de

Exportacion en el periodo Enero —

Febrero®”® del afio en curso con su anélogo del afio anterior se observa lo

siguiente:

(MILES DE DOLARES)

2006 P 2007 P
Concepto Total Bienes de Bienes Bienes de Total Bienes de Bienes Bienes de
consumo intermedios capital consume  intermedios capital
Unién Europea 1556 7286 328 145 937 554 291 029 1752221 308020 1133348 310 852
Alemania 441624 253 485 114 025 T4 134 448 052 224018 165 209 58 825
Austria 11 068 556 8 645 1867 8 668 329 7171 1169
Bélgica 35110 T 648 62 618 8 848 137 151 3817 128 630 4 604
Dimarnarca 13 502 465 5538 12 458 17 208 34 10 582 6 302
Espafia 459 228 14 542 448 345 6 341 425018 19 326 392 3486 13 348
Finlandia 17 921 521 15758 1652 16 508 323 14 455 1 686
Francia 54 BEE 9795 38 129 16 542 133 528 9 279 94 211 30 033
Grecia 4 360 2185 2014 181 4154 2463 1 465 226
Holanda 158 447 12 257 BT 17T 9013 222 DT 14 204 79 968 127 895
Iflanda (Eire) 20795 1379 1D 828 8 591 21 1987 1457 8 958 10 782
ltalia 30934 5032 22 558 3346 74 435 11 909 57 235 5287
Luxemburgo 7T 0 ¥r 0 235 o 234 1
Portugal 46 274 850 44 372 5.2 45 474 1048 44 128 298
Reino Unido 181 760 18 567 a8 8673 74 320 190 078 186 659 122 052 49 288
Suecia 5224 781 2 558 1 887 8 338 729 B 504 1105
Otros no declarados de UE 525 4 42 479 108 5 103 0

28 | dem.
Idem.
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También hacemos un comparativo entre las Importaciones del los meses de

Enero Febrero?® del afio en curso con sus similares del afio anterior.

(MILES DE DOLARES)

06 et
Concepto Tota Blenesa;uu = Bienes Bienes de Total Bisnes ;;G? = Bienes DBienes de
consuma intermedios capital consumo  intermedios capital

mportacion total FOB 37 010 904 S 167 544 27 455 514 4 345 8486 40 T22 014 5921 970 29 956 296 4 543 748
Unidn Europes 4 D82 405 48 T 10.84 11.84 B16 142 201
Alemania 1470 820 1 580 005 3.897 2.aa 100 DES T4
Austria ao 222 95 838 022 0.23 15 418 192
Bélgica 120 12 88 238 0.32 0.22 -31 725 -28.4
Dinarmarca a7 543 45 442 010 o1 T BO9 21.0
Espafia 515 33&6 570 394 1. 1.40 55 D59 10.7
Finlandia 44 528 53 738 o. 0.13 e 210 207
Francia 339 525 448 17 1. 1.10 57 Da2 147
Grecia 7414 4 034 a. 0.1 -3 280 456
Holands 158 196 380 498 0. 0.93 224 300 1436
rlanda (Eire) 1238 045 134 008 a. 0.33 5623 4.8
talia 620 5932 002 832 1. 222 282 D39 454
Lumemburgo 10 aaz 13 351 0. 0.03 2 469 227
Portugal 59 002 aao 1 -121
Reinoc Unido 282 778 8 0.a7 71710 25.4
Suecia 1249 002 8 0.34 0.34 12 17d 10.5
Otres no declarades de UE 12 220 17 578 0.03 0.04 5133 41.3

280 1 dem.
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Anexo 23

Modelo de Declaracién de aceptacion e independencia del Arbitro.?®*

Caso num.
Yo, el abajo firmante,
Apellido Nombre
o Por medio de la presente declaro que acepto fungir como éarbitro de

acuerdo con el Reglamento de Arbitraje de la CCI en el presente caso.
Con esta declaracion, confirmo que estoy familiarizado con los requisitos
de dicho Reglamento y que soy capaz y estoy dispuesto a fungir como
arbitro segun todos los requerimientos de ese Reglamento y que acepto

ser remunerado en concordancia.

(Si marca este recuadro, marque también uno de los dos siguientes. La decision de cudl marcar quedara

determinada cuando tome en cuenta, interalia, si hay alguna relacién, pasada o presente, directa o

indirecta, con alguna de las partes o sus abogados, sea econémica, profesional o de otra clase y si la

naturaleza de esta relacion es tal que se requiera darla a conocer de conformidad con los criterios

establecidos adelante. Cualquier duda debera resolverse a favor de la revelacion.)

(0]

Lugar:

Soy independiente de todas las partes y pretendo seguirlo siendo; hasta
donde sé, no hay hechos ni circunstancias, pasadas o presentes, que
haya que dar a conocer porque sean de tal naturaleza que, desde el
punto de vista de alguna de las partes, pongan en duda mi
independencia.

Soy independiente de todas las partes y pretendo seguirlo siendo; sin
embargo, en consideracion al art. 7°., parrafos 2 y 3 del Reglamento de
Arbitraje de la CCIl,** deseo llamar su atencion a los siguientes hechos o
circunstancias que doy a conocer porque son de tal naturaleza que,
desde el punto de vista de alguna de las partes, pueden poner en duda
mi independencia. [Si es necesario, escriba en hoja aparte.]

Por medio de la presente declaro que declino fungir como arbitro del
caso propuesto. (Si desea enunciar las razones de marcar este recuadro,
puede hacerlo.)

Fecha: Firma:

281 \vES

Derains, Eric A. Schuwartz. Op. Cit. p. 461-462.
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Anexo 24.

Modelo de Acuerdo de Arbitraje.?®

“Cualquier diferencia o disputa de cualquier naturaleza que surja de este
fletamento, sera sometida al arbitraje en la Ciudad de Nueva York y a las Leyes
relativas al arbitraje en vigor alli, ante un cuerpo de tres personas consistentes
en un arbitro sefialado por el fletante, otro por el fletador y un tercero por los
dos arbitros escogidos. La decisiéon de cualquiera de dos de los tres arbitros
sera final. Hasta el momento en que los arbitros cierren definitivamente el
procedimiento, cada parte, previo aviso por los arbitros y a la otra parte, tendra
el derecho de ampliar sus disputas o diferencias bajo este fletamento, para que
sean oidas y resueltas. Los arbitros podran auxiliarse en la forma que ellos
estimen justo y equitativo, dentro de este ambito de este acuerdo incluyendo,
pero no limitando, al procedimiento especifico sefialado. El laudo que deriva de
esta clausula podra incluir las costas, incluyendo una cantidad razonable de
honorarios y la resolucion sera llevada a cualquier Corte que tenga jurisdiccion
en el lugar...”

282 gILVA, Jorge Alberto. Op. Cit. P.208
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