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OBJETIVO GENERAL

Brindar un panorama general y sencillo de los conocimientos basicos que conforman

la actividad comercial de una exportacion de libros.

OBJETIVOS PARTICULARES
Describir la evolucién del comercio exterior mexicano, su marco legal y su situacion
actual en el mercado global.

Analizar las practicas del comercio exterior; Financiamientos y Programas de

Fomento y Promocion.

Informar sobre los medios de pago y ia documentacion requerida para realizar la

exportacion.

Analizar los beneficios del producto exportable y del mercado meta.



PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

La falta de informacion sobre los requisitos y tramites de exportacién, asi como de
los programas de apoyo con los que actualmente se cuenta, impide que haya
eficiencia en el proceso de exportacion, por lo anterior esta guia se presenta con la
finalidad de dar a conocer la informacion basica que se requiere para exportar y

cumplir con los requerimientos y satisfaccion de los clientes extranjeros.



HIPOTESIS

Si se analizan los aspectos operativos y administrativos que deben efectuar las
empresas exportadoras de libros, entonces realizaran con éxito sus operaciones de

comercio exterior.



INTRODUCCION

Las empresas en general, sean industriales, comerciales o de servicio, grandes o
pequefias tienen la necesidad de examinar su situacion para mejorar en todas sus
areas. El comercio exterior es un instrumento que impulsa el desarrollo economico

de las empresas y del pais.

Los elementos prioritarios para poder exportar son: calidad del producto en el
mercado de destino, precio competitivo en ese mercado, volumen solicitado por el
importador y realizar el servicio posventa, cuando sea necesario. Para logrario se
requiere de un compromiso con la calidad, ser creativo y actuar con profesionalismo.

La incursién en los mercados internacionales se realiza por tradicion en mercados
mas cercanos, de rapido crecimiento y similares culturalmente, donde la competencia
es menos agresiva que en los mas grandes. En ocasiones la exportacion se realiza

de manera casual segun los pedidos que se reciban.

El comercio Internacional genera niveles mas altos de consumo e inversién, precios
mas bajos de las mercancias y una mas amplia variedad de opciones de productos

para los consumidores.

Las negociaciones comerciales y en particular los Tratados de Libre Comercio, son
un pilar dentro de la estrategia de México que permite enfrentar con éxito la creciente
competencia mundial y asegurar un crecimiento sostenido en el corto y largo plazo.

Este trabajo consta de cinco capitulos en donde se mencionan'los antecedentes de
comercio exterior, se abordan los diferentes tratados en los que México forma parte,
se especifican las normas a las que estan sujetas las actividades de Comercio

Exterior, se da una breve explicacién de las practicas del comercio exterior, se



analizan los documentos que se requieren para llevar a cabo una exportaciéon y por
ultimo se realiza el caso practico de una exportacion de libros a Venezuela.

La finalidad es mostrar una guia de apoyo de exportacion para todas aquellas
personas que deseen conocer sobre el comercio exterior, programas y

financiamientos a los cuales pueden tener acceso.



CAPITULO 1
EL COMERCIO EXTERIOR

1.1 ANTECEDENTES DEL COMERCIO EXTERIOR EN MEXICO

El comercio exterior es una variable de todo sistema econdmico, que trata de la
insercion de un pais, en este caso México, como vendedor y comprador de bienes y
servicios en los mercados externos. De esta insercion surge la balanza comercial,
que definiremos como el registro contable que da cuenta anual de las importaciones
y exportaciones de objetos transportables, generalmente fisicos (materia prima y
manufacturas), que se registran en las aduanas.

Durante la época de la Colonia no puede considerarse que México tuviera comercio
exterior, pues se trataba de un intercambio entre la Colonia Espariola y México, que

llevaria al pats a iniciar su dependencia econémica con Espafia.

Para fa metropoli Espafiola el proceso de “acumulacion originaria del capital” fue
motivo de su gran interés en México ya que éste le representaba el desarrollo de sus
riquezas, a través de la explotacion brutal de la mano de obra de las minas de
metales preciosos, siendo esta actividad la de mayor impetu desarrollada por los
conquistadores, quienes aplicaban las ideas mercantilistas de los siglos XVIy XVII,
enfocadas a tener a toda costa una balanza comercial favorable recurriendo a

practicas proteccionistas.

Entre las prohibiciones de caracter mercantilista que impulso la Colonia Espafiola, se
penaliz el comercio exterior con otros paises y mas aun se prohibié el intercambio
con las propias colonias de América, e incluso con otros puertos espafioles
diferentes a Cadiz, el cual fue el Unico puerto habilitado para realizar comercio
directo con las colonias hasta 1778, cuando se le quito a Cadiz el monopolio de
comercio con las colonias, mediante la ordenanza de Carlos lll, dicha ordenanza

puede interpretarse como un primer paso hacia el liberalismo.



A partir de las manifestaciones en las colonias de América por parte de la clase
burguesa criolla y apoyados por el clero se luchaba por menores trabas al comercio y
a la industria en México a fin de tener libertad de comercio.

Asien 1821 al iniciarse el México independiente, la actividad comercial con Inglaterra
se intensificaba abandonando la pirateria y el contrabando que hasta entonces se
realizaba; México e Inglaterra firmaron en 1827 el “Tratado de Amistad, Navegacion y
Comercio” siendo el primer tratado comercial de nuestro pais en su historia de nacién
independiente. Inglaterra se convirti6 en el principal proveedor y cliente de nuestro
pais debido al tratado comercial, las inversiones y los créditos.

Por otra parte el comercio exterior se rompi6 definitivamente con el monopolio
colonial en 1820 al desaparecer la prohibicién de comercio de otros puertos distintos
al de Veracruz, asf a partir de ese afnio se habilitaron los puertos de Mazatian,
Tampico, Acapulco, San Blas, Matamoros y otros; con lo cual se iban facilitando las
cosas para la expansion del mercado mundial, bajo la ayuda del liberalismo

econdmico y la fuerza de la revolucion industnial.

La independencia de México significo para Estados Unidos, Inglaterra y Francia, la
posibilidad de intervenir directa e indirectamente en la desvalida y desorganizada
nacion, que sin el tutelaje de Esparia significaba un gran botin en el futuro. Asf
durante los primeros gobiernos mexicanos se establecieron tanto relaciones

diplomaticas como comerciales.

Es hasta 1860 que la mayor parte del comercio exterior mexicano continuaba
efectuandose con Europa, especialmente con Inglaterra y Francia, teniendo Estados
Unidos un lugar secundario, debido al sistema proteccionista por parte de la colonia
espariola que prevalecié durante los siglos XVI y XVII, e incluso en el siglo XVIII.

A pesar de que Inglaterra y Francia obstaculizaban la participacion de los Estados
Unidos en el comercio exterior de México, en el periodo de 1840-1846 la



participacion de este ultimo era muy -importante respecto a Francia, la cual se redujo
en 1847 como resultado de la guerra México — Norteamérica, sin embargo, a partir
de 1860 se van sentando las bases para un mayor predominio norteamericano en
México.

Durante el periodo proteccionista se ponen en practica las ideas de la libertad
econdmica, dando paso a la expansién del capitalismo a un nivel mundial, la
aparicion del capital financiero y la exportacion de capitales, lo cual ilustra a México
como un pais capitalista dependiente.

En esta éppca destaca la concesién del paso por el Istmo de Tehuantepec y la
construccion del ferrocarril; entre 1888-1911 existe una evolucién del destino de las
exportaciones mexicanas hacia Norteamérica que crecen a 76.4%, en donde los
metales preciosos ocuparon un lugar mayoritario, seguido por productos agricolas de
tipo tropical como el café, cacao, henequén, chicle, tabaco y exportaciones de
petroleo iniciadas en 1907 que eran extraidas por concesiones hechas a compafiias

extranjeras en nuestro pals.

En el gobierno del presidente Porfirio Diaz (1884-1911) se continué una tradicién
proteccionista sin un criterio de industrializacion interna y los impuestos al comercio
exterior dentro de los ingresos totales del sector publico contribuyeron en casi la
mitad de los ingresos publicos.

Durante el periodo revolucionario, la inversion extranjera se contrajo debido al clima
de inestabilidad politica y juridica; s6lo las actividades vinculadas con la exportacién
continuaron trabajando por efecto de la expansién de la demanda externa fruto de la
guerra mundial. A esto se suma la gran crisis del capitalismo conocida como la gran
depresion en 1929 de Estados Unidos que flagelé toda la actividad econémica de
México provocando la baja en el Producto Interno Bruto, decrecié la inversion publica
federal y la reserva, asi como reducciones en las exportaciones e importaciones.

Todo ello ocasioné desempleo, escasez de articulos, siendo los gobiernos de Portes



Gil y Ortiz Rubio los que se concretaron a paralizar proyectos de inversion publica,

reducir el circulante monetario y establecer controles de precios.

A partir de 1929-1934 se sienten efectos de la gran depresién de Norteamérica en
México al derrumbarse las exportaciones e importaciones generando un cambio en la
composicion del comercio exterior derivado de la calda del petréleo a partir de 1934
lo que trajo consecuencias entre las compariias petroleras y el gobierno culminando

con la expropiacién petrolera en 1938.

Respecto a la politica comercial, se redujeron las exportaciones debido a
restricciones y discriminacion impuestas por EUA y Europa por lo que hubo caida en
los precios internacionales de nuestras materias primas y se redujo la captacion de
divisas por ello la economia se volvié mas vulnerable y entre 1920-1940 se fueron
creando las bases para el fortalecimiento del sector primario minero exportador
enfocado en la agricultura, con lo que se configur6 la estructura del comercio
exterior de México dependiente de las necesidades de los Estados Unidos de

Norteamérica.

En este periodo también existi6 un fuerte nacionalismo a través de politicas
independientes como la petrolera, la de los ferrocarriles, el desarrollo vy
fortalecimiento del movimiento obrero, que sirvi6 de apoyo a esta politica de
autodeterminacion; desafortunadamente concluyo en et periodo 1940-1946 en donde
Manuel Avila Camacho replante6 los nuevos términos de dependencia de México
con Estados Unidos.

Entre 1940-1960, 1a Politica Comercial estuvo dingida a proteger la incipiente planta
industrial del pais, contribuyendo a su desarrollo y fortalecimiento. En la década de
los 60's y la primera mitad de los 70’s, la industria manufacturera mexicana registra
tasas satisfactorias de crecimiento, tanto en produccién como en generacion de
empleo y continué reduciendo su déficit comercial, sin embargo su competitividad en

los mercados externos fue deteriorandose paulatinamente.



1.2 APERTURA COMERCIAL

El inicio de las relaciones de México, con Estados Unidos nace de la ilegalidad del
contrabando, que se generd por parte del monopolio del comercio exterior del puerto
de Veracruz, por los elevados derechos y prohibiciones durante la época de la
Colonia, la Independencia de México significo para EUA, Inglaterra y Francia la
posibilidad de intervenir directa e indirectamente en el desvalido y desorganizado
tutelaje de Espafa. El papel de EUA en el comercio exterior en México sufrié bajas
por la anarquia que vivi6 el pais en 1849 en-donde cae el comercio exterior de EUA.
Estados Unidos exporta mas a México que lo que recibe de él, la base de las
exportaciones mexicanas radica en tintes, ganado, especias, y otros productos
agricolas, mientras que ellos a cambio envian a México manufactura, maquinaria,
tejidos, transporte, papel, amlamentosyy granos.

En el caso de México el subdesarrollo no puede asociarse con escasez de los
recursos, el problema se encuentra en la distorsion de las estructuras de
productividad, de distribucién y circulacién con el resto del mundo. Ei caracter de
pals subdesarrcllado de México se agravo al finalizar el modelo de sustitucion de
importaciones. El subdesarrollo que presentaba México en 1970 se debia a errores
cometidos con anterioridad. La estrecha dependencia del mercado norteamericano
provocaba vulnerabilidad econdmica, la cual sélo podria ser combatida con la
diversificacién de las relaciones comerciales con el exterior. El proteccionismo
impedia las inversiones directas de extranjeros, lo cual dificultaba desarrollar una
estructura productiva funcional. Los intercambios comerciales de México se vieron
deteriorados por la reauccién en el costo de los bienes exportados y un aumento de
los costos de los productos importables, lo cual mejora la situacion interna de
muchas empresas, pero las imposibilita para competir en el mercado internacional.

Con el propésito de diversificar las relaciones econdémicas de México, se disefio una
politica de promocién para las exportaciones. Desde el sexenio de Luis Echeverria y
a través de los periodos presidenciales de Lopez Portillo y Miguel de la Madrid el



apoyo financiero fue otro de los rubros que cubrié la politica econdmica exterior
implantada por Luis Echeverria. Se creé el Banco Nacional de Comercio Exterior
{(BANCOMEXT), que es desde entonces una Institucion de Crédito de participacion
estatal.

Hasta 1970 México mantuvo relaciones diplomaticas con 67 paises, en 1976 esta
cifra se elevdé a 124. Tal desarrollo prosiguié durante el sexenio de José Lopez
Portillo, hasta alcanzar el numero de 140 paises con los cuales México mantenia
relaciones diplomaticas.

La crisis economica de 1976 y la conversion de México en potencia econémica de
segundo orden, debido al acelerado desarrollo de los recursos petroleros,
significaron nuevas tendencias de consolidacién de la estructura del capital mexicano
y su posibilidad de expansion. Desde 1977, México se enfrent6é a la necesidad de
reorganizar la politica exterior mexicana de acuerdo a las necesidades planteadas
por un lado, por la expansién el capital nacional, y por el otro la necesidad de asumir
un papel mediador entre los paises subdesarrollados y los paises industrializados

dentro de la crisis acondmica internacional.



1.3 INGRESO DE MEXICO AL GATT

México se abri6 al comercio exterior con una poiitica comercial que no se
instrumentd en razén del interés de México ni en funcion de apoyarse en ella para
combatir la crisis econdmica, sino esencialmente, obedecié a presiones externas que
estaban evidentes desde 1979, las cuales parten de la Ley de Acuerdos Comerciales
de los EUA, al obligar a los paises socios a eliminar subsidios a las exportaciones
norteamericanas y sobre todo por el hecho de que soélo se resolverian controversias
comerciales en el seno del GATT. Quienes se rehusaran ingresar a ese organismo,
se harian automaticamente merecedores de la aplicacion de impuestos
compensatorios, aprobando con mayor vigor la nueva Ley de Comercio y Aranceles
de los EUA, emitida en 1984, en donde se obliga a los paises a que liberen su
comercio con EUA, de lo contrario podrian quedar eliminados del Sistema
Generalizado de Preferencias

Uno de los asuntos que tuvo mas relevancia en los ochentas fue la adhesion de
México al GATT (Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio), y que fue fundado
para coordinar el comercio mundial teniendo como objetivo central el abolir las
barreras arancelarias y no arancelarias asi como eliminar las practicas desleales del

comercic internacional.

1.4 FORMAS DE INTEGRACION ECONOMICA

El término integracion . econdmica se refiere al proceso de eliminacion de
restricciones al comercio, pagos y movimientos internacionales de los insumos de los

factores."

Las negociaciones comerciales de México con paises y procesos de integracion han

sido tradicionalmente el elemento principal para concretar los objetivos de la

' Carbaugh, Robert J, Economia Internacional, México, 268 pp.



cooperacién econdémica internacional.? Por ello, existen varias formas de integracion

en el aspecto politico y comercial tales como:

El Sistema o Zona de Preferencia Arancelaria: Bajo este esquema dos o mas
paises otorgan reciprocamente un conjunto de ventajas arancelarias no extensivas a
terceros bajo la excepcion planteada y aceptada en el GATT a la Clausula de Nacion
mas Favorecida (NMF).

En esencia, esta alternativa constituye un primer paso hacia la integracion, toda vez
que solamente representa tratamientos preferenciales en materia comercial, sin que
ello suponga compromisos mutuos de profundizar en los mecanismos de

liberalizacién tanto arancelarios como no arancelarios.

Zona de Libre Comercio: Las zonas de libre comercio representan una etapa de
mayor trascendencia ya que en ella se plantea la eliminacién paulatina y negociada
de todas las trabas comerciales que inhiben el libre flujo de bienes y servicios entre
las naciones que las conforman, se trata, en ultima instancia de crear mecanismos

que faciliten la desregulacién arancelana.

En lo que respecta al tratamiento comercial frente a terceros, cada pafs miembro del
proceso mantiene su propia politica comercial y su peculiar régimen arancelario. En
este sentido, serd la voluntad politica de estos paises y la adaptacion de las
estructuras econémicas, sociales y culturales las que vayan fijando los tiempos en la
desgravacion y los mecanismos que se instrumenten para evaluar las ventajas y

desventajas que se generan al interior de las economias nacionales.

Una zona de libre comercio, es una asociacién de paises con vinculos comerciales
entre si, cuyos rubros deciden eliminar en su totalidad las barreras arancelarias y no

arancelarias existentes entre ellos. Sin embargo, todos y cada uno de sus miembros

2 Ingram, James C y Dunn, Robert M. Jr ,Economia Interacional, México, 1999, 475 pp.



mantienen vigentes las restricciones comerciales impuestas a los palses ajenos a
esa asociacién.’

Las uniones aduaneras: Estas se van conformando en una etapa de
profundizacion en los mecanismos integracionistas, toda vez que no solo
comprenden la consolidaciébn de una zona de libre comercio, sino la adopcién de
una politica comercial comun respecto a terceros paises y la coordinacion de
politicas econdémicas en torno a objetivos comunes de mayor alcance a los

meramente comerciales.

Estas uniones aduaneras son producto del acuerdo entre dos paises socios
comerciales para eliminar entre ellos todas las barreras comerciales arancelarias y
no arancelarias. Ademas cada pais miembro impone idénticas restricciones

comerciales a las naciones no participantes en el Acuerdo.*

Mercados comunes: Dentro de las posibles alternativas de integracién econémica,
tos mercados comunes representan la maxima expresion de integracién, ya que en
ellos no sélo se plantea la consolidacion de las uniones aduaneras y de lo que esto
representa, tanto en términos econémicos como politicos, y también la liberalizacion
o libre circulacion de factores productivos entre los paises miembros, a saber:

trabajo, capital, organizacion y tecnologia.®

Un mercado comun, esta integrado por un grupo de naciones con lazos comerciales
entre si, quienes permiten el libre transito de bienes y productos entre los paises

miembros, la implantacion de restricciones comerciales externas comunes a los

? Carbaugh, Robert J, Economia intemacional, México, 242 pp.
¢ ibidem
® Schettino, Macario Economia a intemacional, México, 1995 101 pp.



paises no miembros, y el libre transito de los factores de produccién a través de las

fronteras nacionales del interior del bloque econémico.®

La Unién Econémica: Unifica las politicas monetarias, cambiarias y fiscales, como
ha sucedido en los paises de Europa en los tltimos afios.

La tarea representada por una unién econdmica es mucho mas ambiciosa que la
implicada por la formacién de otros tipos de integracion. Ello se debe a que la unién
econdémica supone la formalizacién de un acuerdo para transferir la soberania
economica a una autoridad supranacional. El grado Ultimo de unién econémica seria
la unificacién de las politicas monetarias nacionales y la aceptacién de una moneda
comun administrada por una autoridad monetaria supranacional y la unién contendria

la dimensién de una unién monetaria.’

1.5 TRATADOS COMERCIALES INTERNACIONALES

La apertura comercial de nuestro pais se remonta a su adhesion al GATT, que a
partir de 1995 se convierte en OMC. Dentro de la politica de apertura comercial que
ha venido implementando el gobiemo mexicano, se le da gran importancia a
promover la suscripcion de Acuerdos Comerciales con otros paises. Las
negociaciones comerciales internacionales de México se han constituido en pilares
fundamentales para la promocion de las exportaciones y constituyen un instrumento
importante en la estrategia de crecimiento y modernizacion del pais.

8 Carbaugh, Robert J, Economia internacional .242 pp.
7 ibidem



México en su deseo por ampliar y diversificar sus mercados de exportacion ha

negociado diferentes Acuerdos y Tratados Comerciales con otros paises:

Tratado de libre
comercio

Promulgacion
en el DOF

Publicacién
en el DOF

Entrada en
vigor

Estados Unidos
Y Canada

20 de diciembre de|
1993

20 de diciembre de
1993

1 de enero de 1994

Colombia 'y
Venezuela ( G3)

9 de enero de 1995

09 de enero de 1995

1 de enero de 1995

Costa Rica 10 de enero de 1995 |10 de enero de 1995 |1 de enero de 1995
Bolivia 11 de enerode 1995 (11 de enero de 1995 |1 de enero de 1995
Nicaragua 1 de julio de 1998 1 de julio de 1998 1 de julio de 1998
Chile 28 de julio de 1999 30 de julio de 1999 1 de agosto de 1999

Unién Europea

26 de junio del 2000

26 de junio del 2000

1 de julio de 2000

Israel 28 de junio del 2000 (30 de junio del 2000 |1 de julic de 2000
Salvador, Guatemala 14 de marzo del 2001 |15 de marzo del 2001 |15 de marzo del 2001
y Honduras

Islandia, Noruega,
Liechtenstein y

29 de junio del 2001

29 de junio del 2001

1 de julio de 2001

De Integracion (ALADI)

Suiza
Asociacion 18 ( EVG.) y 22 ( EVM )
Latinoamericana 4 de marzo de 1981 31 de marzo de 1981 |de marzo de 1981

|

Acuerdo de
Complementacion
Econ6mica No. 5 entre
los

Estados Unidos
Mexicanos

Y la Republica Oriental
de

Uruguay

( Firma ) 29 de
diciembre de 1999

28 de febrero de 2001

1 de marzo de 2001
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1.6 ESTRUCTURA GENERAL DE LOS TRATADOS DE LIBRE COMERCIO

Béasicamente, los tratados y acuerdos comerciales celebrados por México, con
aprobacion del senado, de conformidad con el articulo 133 de la Constitucion, prevén

la siguiente estructura;

1. Aspectos Generales
. Disposiciones iniciales
. Definiciones generales

2. Comercio de Bienes

.Trato nacional y acceso de bienes de mercado.

. Agricultura y medidas fitosanitarias y zoosanitarias.
. Reglas de origen.

. Procedimientos Aduaneros

. Medidas de salvaguarda

. Practicas desleales.

3. Comercio de servicios

. Principios generales sobre el comercio de servicios.
. Entrada temporal de personas de negocios.
. Telecomunicaciones.

. Servicios financieros.

4. Barreras técnicas al comercio

. Medidas de normalizacién

5. Compras al sector publico.

. Compras al sector publico.

6.Inversion

. Inversién

7.Propiedad Intelectual

. Propiedad intelectual

8.Disposiciones administrativas.

. Publicacién, notificacién, y garantias de audiencia y legalidad (principio de transparencia)
. Administracién del tratado.

9.Solucién de controversias.

. Solucién de controversias

10. Otras disposiciones

. Excepciones.

. Disposiciones finales

11.Anexos
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CAPITULO 2
MARCO LEGAL DEL COMERCIO EXTERIOR

2.1 CONSTITUCION POLITICA DE LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS

Define las formas organizativas de los estados y el campo de competencia, libertad,
derechos y obligaciones de sus ciudadanos, considerados individualmente y en
agrupaciones o entidades. Asi mismo, imprime caracter legal al Estado, organiza sus

funciones de gobierno, su forma politica y garantiza su continuidad e independencia.’

Articulo 14.

A ninguna ley se dar4 el factor retroactivo en prejuicio de persona alguna.

Nadie podra ser privado de la vida, de la libertad o de sus propiedades, posesiones,
o derechos, sino mediante juicio seguido ante los tribunales previamente
establecidos, en el que se cumplan las formalidades esenciales del procedimiento y
conforme a las leyes expedidas con anterioridad al hecho.

Articulo 16.

Nadie puede ser molestado en su persona, familia, domicilio, papeles o posesiones,
sino en virtud del mandamiento escrito por la autoridad competente, que funde y
motive la causa legal del procedimiento.

Articulo 31.

Son obligaciones de los mexicanos:
I. Hacer que sus hijos o pupilos concurran a las escuelas puablicas o privadas,
"para obtener la educacion primaria y secundaria, y reciban la militar en los
términos que establezca la ley.
Il. Asistir en los dias y horas designados por el ayuntamiento del lugar en que

residan, para recibir instrucciones civica y militar que los mantenga aptos en el

' Diccionario enciciopédico universal Océano color, Espaiia, 1993 Ediciones Océano. Tomo 2
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ejercicio de los derechos de los ciudadanos, diestros en el manejo de las armas y
conocedores de la disciplina militar.

III. Alistarse y servir en la guardia nacional, conforme a la ley Organica, respectiva
para asegurar y defender la independencia el territorio, el honor, los derechos e
intereses de la patria, asi como la tranquilidad y el orden interior.

IV. Contribuir para los gastos publicos asi de la Federacion como del distrito, del
estado y municipio en que residan, de manera proporcional y equitativa que
dispongan las leyes.

Nota aclaratoria: Los articulos anteriores representan las garantias individuales de
los mexicanos y regulan los actos de comercio en cuanto a derecho, asi mismo las
importaciones y exportaciones estan expuestas a verificacion por parte de la
autoridad.

Articulo 78.
Durante los recesos del Congreso de la Unidon habrad una comisién permanente
compuesta de 37 miembros de los que 19 seran diputados y 18 senadores,
nombrados por sus respectivas Camaras la vispera de la clausura de los periodos
ordinarios de sesiones. Para cada titular las Camaras nombraran de entre sus
miembros en ejercicio un sustituto.
La Comisién Permanente, ademas de las atribuciones que expresamente le confiere
esta Constitucion, tendra las siguientes:
I. Prestar su consentimiento para el uso de la Guardia Nacional en los casos que
habla el articulo 76 fraccién V.
1. Recibir, en su caso la protesta del Presidente de la Republica, de los miembros
de la SUbrema Corte de Justicia de la Naciéon y de los magistrados del Distrito
Federal.
IIl. Resolver los asuntos de su competencia; recibir durante el receso del
Congreso de la Unioén las iniciativas de ley, y proposiciones dirigidas a las
Camaras, y turnarlas para dictamen a las comisiones de la Camara a la que
vayan dirigidas, a fin de que se despachen en inmediato periodo de sesiones.
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IV. Acordar por si o a propuesta del Ejecutivo la convocatoria del Congreso o de
una sola Camara, a sesiones extraordinarias, siendo necesario en ambos casos
el voto de las dos terceras partes de los individuos presentes. La convocatoria
sefiala el objeto u objetos de las sesiones extraordinarias.

V. Otorgaron legar su ratificacion a la designacion del Procurador General de la
Republica que le someta el titular de Ejecutivo Federal; los nombramientos de
Ministros de la Suprema Corte, asi como las solicitudes de licencia que les
someta el Presidente de la Republica.

Vi. Conceder licencia hasta por treintas dias al Presidente de la Republica y
nombrar el interino que supla esa falta.

VIl. Ratificar los nombramientos que el Presidente de la Repulblica haga de
ministros a agentes diplomaticos, consules generales, empleados superiores de
hacienda, coroneles y demas jefes superiores de Ejército, Armada y Fuerza
Aérea Nacionales, en los términos que la ley disponga.

VIIl. Conocer y resolver sabre las solicitudes de licencia que le sean presentadas
por los legisladores. .

Articulo 117.

Los estados no pueden, en ningun caso:
I. Celebrar alianza, tratado o coalicién con otro estado ni con las potencias
extranjeras.
Il. Derogada.
[ll. Acufiar moneda, emitir papel moneda, estampillas, ni papel sellado.
IV. Grabar el transito de personas o cosas que atraviesen su territorio.
V. Prohibir ni grabar directa ni indirectamente la entrada a su territorio ni la salida
de él, a ninguha mercancia nacional o extranjera.
VI. Grabar la circulacion y el consumo de efectos nacionales o extranjeros, con
impuestos o derechos cuya exencion se efectie por aduanas locales, requiera
inspeccion o registro de bultos, o exija documentacién que acomparfie la

mercancia.
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VII. Expedir ni mantener en vigor leyes o disposiciones fiscales que importen
diferencias de impuestos o requisitos por razén de la procedencia de mercancias
nacionales o extranjeras ya sea que estas diferencias se establezcan respecto de
la produccién similar de la localidad, o ya entre producciones semejantes de
distinta procedencia.

Vill. Contraer directa o indirectamente obligaciones o empréstitos con gobiernos
de otras naciones, con sociedades o particulares extranjeros, o cuando deban

pagarse en moneda extranjera o fuera del territorio nacional.

Los estados y municipios no podran contraer obligaciones o empréstitos, cuando se
destinen a inversiones plblicas productivas, inciusive los que contraigan organismos
descentralizados y empresas pUblicas, conforme a las bases que establezcan las
legislaturas en una ley y por los conceptos y hasta por los montos que las mismas
fijlen anualmente en los respectivos presupuestos. Los ejecutivos informaran de su
ejercicio al rendir la cuenta publica.

Gravar la produccion, el acopio o la venta del tabaco en rama, en forma distinta o con
cuotas mayores de las que el Congreso de la Unién autorice.

El Congreso de la Union y las legislaturas de los Estados dictaran, desde luego,

leyes encaminadas a combatir el alcoholismo.

Articulo 131.

Es facultad privativa de la Federacién gravar las mercancias que se importan o
exporten, o que pasen de transito por el territorio nacional, asi como reglamentar en
todo tiempo y adn prohibir, por motivos de seguridad o de policla, la circulacién en el
interior de la Republica de toda clase de efectos, cualquiera que sea su procedencia;
pero sin que Ia. hisma Federacion pueda establecer, ni dictar, en el Distrito Federal,
los impuestos y leyes que expresan las fracciones VI y VII del articulo 117.

El Ejecutivo podra ser facuitado por el Congreso de la Union para aumentar,

disminuir o suprimir las cuotas de las tarifas de exportacion e importacién expedidas
por el propio Congreso, y para crear otras, asi como para restringir y para prohibir ias
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importaciones, las exportaciones y el transito de productos, articulos y efectos,
cuando lo estime urgente, a fin de regular el comercio exterior, la economia del pais,
la estabilidad de la produccién nacional, o de realizar cualquier otro propdsito en
beneficio del pais. El propio ejecutivo, al enviar al Congreso el presupuesto fiscal de
cada afio, sometera a su aprobacion el uso que hubiese hecho de la facultad
concedida.

Articulo 133.

Esta Constitucion, las leyes del Congreso de la Unién que emanen de ella y todos los
Tratados que estén de acuerdo con la misma, celebrados y que se celebren por el
Presidente de la Republica, con aprobacion del Senado, seran la Ley Suprema de
toda la Union, los jueces de cada Estado se arreglaran a dicha Constitucion, leyes y
tratados, a pesar de las disposiciones en contrario que pueda haber en las
Constituciones o leyes de los Estados.?

2.2 LEY SOBRE CELEBRACION DE TRATADOS

Regula la celebracion de tratados y define sus tipos, “actiia como la ley reglamentaria
del articulo 133 conistitucional”.

Algunas definiciones de instrumentos que contiene dicha ley:

Tratado: Convenio regido por el derecho internacional pL’Jinco, celebrado por
escrito entre el gobierno federal y uno o varios sujetos de derecho internacional
publico.

Acuerdo. Convenio regido por el derecho interriacional publico, celebrado por
escrito entre cualquier dependencia u organismo descentralizado de la

Administracion Publica Federal y uno o varios extranjeros.

2 Constitucién Politica de los Estados Unidos Mexicanos, México 2003 Editorial AILCO
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Firma ad-referendum: Acto mediante el cual México hace constar su

conocimiento en obligarse por un tratado - requiere de su posterior ratificacion.

En el Diario Oficial de la Federacién del 22 de diciembre de 1993 se emitidé un
decreto que modificd diversas leyes relacionadas con el Tratado de Libre Comercio
de América del Norte, en el que se sefiala que el Cédigo Fiscal de la Federacion y la
Ley Aduanera, entre otros, se aplicaran “sin perjuicio de lo dispuesto por los tratados
internaciones de que México sea parte”, como lo establece actualmente el articulo 1

de ambos cuerpos juridicos.

En la Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos existen dos formas en

las que el Presidente puede emitir un decreto sin pasar por el poder legislativo:

1. En materia del comercio exterior.- Por razones de la dinamica de éste y

para la proteccién de la salud y la vida, asi como del medio ambiente.
2. La suspension de las garantias individuales.

Asi mismo en el articulo 73 de las Facultades del Congreso, el articulo 76 de las
Facultades del Senado y el articulo 89 de las Facultades del Presidente, se indican

en sus diferentes fracciones la relacion que existe con el comercio exterior.

2.3 LEY DE COMERCIO EXTERIOR

Hace referencia al intercambio comercia!l de un pais con relacién a los demas, es un
importante sector de su actividad econémica que responde a los intereses del estado
constituye aquella parte del sector externo de una economia que regula los
intercambios de mercancia y productos entre proveedores y consumidores

residentes de dos 6 mas mercados nacionales o paises distintos.
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Art. 1° Objeto de la Ley

Regula y promueve el comercio exterior, incrementa la competitividad de la
economia nacionall, propicia el uso eficiente de los recursos productivos al pafs,
integra adecuadamente, la economia rﬁexicana con la internacional y contribuye a la
elevacion del bienestar del poblacion.

Articulo 9o. El Origen de las Mercancias

El Origen de las mercancias se podra determinar para efectos de preferencias
arancelarias, marcado de pais de Origen, aplicacién de cuotas compensatorias,
cupos y otras medidas que al efecto se establezcan. El Origen de la mercancia podra
ser nacional, si se considera un solo pais, o regional, si se considera a mas de un

pais.

El Origen de las mercancias se determinara conforme a las reglas que establezca la
Secretaria, en su caso, para los efectos que asi se determinen, conforme a las reglas
establecidas en los tratados o convenios internacionales de los que México sea
parte.

Articulo 10. Reglas de Origen
Las reglas de Origen deberan someterse previamente a la opinién de la Comision y
publicarse en el Diario Oficial de la Federacién. Estas reglas se estableceran bajo
cualquiera de los siguientes criterios:
I. Cambio de clasificacion arancelaria. En este caso se especificaran las
subpartidas de la nomenclatura arancelaria del sistema armonizado a que se
refiera la regla.
Il. Contenido nacional o regional. Se indicara el método de calculo y el porcentaje
correspondienté.
Ill. De produccion, fabricacion o elaboracion. Se especificara con precision la

operacion o proceso productivo que confiera Origen a la mercancia.
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La Secretaria podra utilizar criterios adicionales cuando no se pueda cumplir con los

anteriores, mismos que deberan especificarse en la regla de Origen respectiva.

Articulo 11. Cumplimiento de las reglas de Origen

En la importacion de mercancias sujetas al cumplimiento de reglas de Origen, el
importador debera comprobar su Origen en el tiempo y forma establecidos en los
ordenamientos aplicables. Correspondera a la Secretaria de Hacienda y Crédito
Publico vigilar y verificar el cumplimiento de las reglas de Origen.?

2.4 LEY ADUANERA

La Ley aduanera regula la entrada y salida de mercancias al pais y los medios en
que se transporten o conducen, el despacho aduanero y los hechos que se deriven
de este o de dicha entrada o salida de mercancias.

Estan obligados al ‘cumplimiento de estas disposiciones quienes introducen
mercancias al territorio nacicnal o las extraen del mismo, ya sean sus propietarios,
poseedores, = destinatarios, remitentes, apoderados, agentes aduanales, o
cualesquiera personas que tengan intervencién en la introduccién, extraccion,
custodia, almacenaje, manejo y tenencia de las mercancias o los que participen el
despacho aduanero y los hechos o actos que deriven de éste o de dicha entrada y
salida de mercancias.

La Ley aduanera vigente a partir del 1° de abril de 1996 y sus reformas sefialan

basicamente los siguientes aspectos:

e Concesiones y autorizaciones en materia aduanera
e Documentacion necesaria para importar y exportar mercancias

e Entrada, salida y control de mercancias

® Compendio de disposiciones, Comercio Exterior 2001, Ediciones fiscales
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¢ Derechos y obligaciones

o Atribuciones del Ejecutivo Federal en materia aduanera

* Impuestos, derechos, regulaciones vy restricciones no arancelarias
relacionados con el comercio exterior

¢ Regimenes aduaneros

o Exenciones y franquicias

e Agentes aduanales, apoderados aduanales, mandatarios dictaminadores
aduaneros

e Valor en aduana de las mercancias

e Embargos, infracciones y sanciones

¢ Recursos administrativos

Cabe sefialar que el 30 de enero de 2002, se publicaron en el DOF nuevas
modificaciones a la Ley Aduanera, las cuales casi en su totalidad entraron en vigor el
1° de enero del 2003. Esta reforma se caracteriz por establecer:

a) Medidas de control y vigilancia para fortalecer la seguridad nacional y la
facultad exclusiva de las aduanas en los recintos fiscales y fiscalizados, asi
como una revision Unica de las mercancias.

b) Medidas para promover la competitividad nacional, destacandose la creacion
del nuevo Régimen de Recinto Fiscalizado Estratégico y la creacién de reglas
de las Empresas Certificadas.

¢) Medidas de simplificacién y transparencia de los tramites aduanales .

d) Asi como herramientas para combatir la introduccién ilegal de mercancias al
pais. *

* Moreno, Jorge A y Trejo, Jorge, Comercio Exterior sin barreras 2003, Ediciones fiscales ISEF

21



2.5 LEY DE IMPUESTOS GENERALES DE IMPORTACION Y EXPORTACION

La nueva Ley de los Impuestos Generales de Importacion y de Exportacion (LIGIE),
publicada en el DOF el 18 de enero de 2002 y con entrada en vigor el 1° de abril del
mismo afio, tiene sus antecedentes inmediatos en la Ley del Impuesto General de
Importacion (LIGl) y en La Ley del Impuesto General de Exportacion (LIGE)
conocidas como Tarifas, las cuales estuvieron vigentes hasta el 31 de marzo de
2002, en virtud de que la LIGIE abrogo la LIGI y la LIGE, asi como cualquier otra
disposicion que se oponga a la misma, estableciendo una Tarifa anica.

La LIGIE sustituye y consolida la LIG| y la LIGE en un solo instrumento juridico con
el fin de facilitar ain mas las operaciones aduaneras. Para ello fue necesario unificar
las Tarifas, con ésta unificacion se eliminaron 5,295 fracciones de exportacion. Las
11,449 fracciones de importacion y las 5,295 fracciones de exportacidn que existian
anteriormente se unifican estableciéndose en 11,820 fracciones arancelarias
contenidas en la nueva LIGIE. En esencia lo Unico que se hizo fue unificar dos
instrumentos juridicos en uno sélo con las mismas reglas de interpretacion y de

aplicacion.®

% Moreno, Jorge Ay Trejo, Jorge, Comercio Exterior sin barreras 2003, Ediciones fiscales ISEF, México, 2003, 304 pp.
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CAPITULO 4

DOCUMENTACION REQUERIDA PARA REALIZAR UNA EXPORTACION

4.1 FACTURA COMERCIAL

Para fines aduaneros, en México es posible exportar sin factura, pero en el pais
destino es necesario que todo embarque se ampare con una factura comercial. Esta
se debe presentar en original y seis copias con firma autégrafa, en espafiol o en
inglés. Debe incluir la siguiente informacion:

Nombres de la aduana de salida y puerto de entrada, nombre y direccién del
vendedor o embarcador, nombre y direccién del comprador o del consignatario,
descripcién detallada de la mercancia, cantidades, precios que especifiquen tipo de
moneda, tipo de divisa utilizada, condiciones de venta, lugar y fecha de expedicion.

4.2 LISTA DE EMPAQUE

La lista de empaque es un documento que permite al exportador, al transportista, a la
compafiia de seguros, a la aduana y al comprador, identificar las mercancias y saber
que contiene cada bulto o caja, por lo que debe realizarse un empaque metédico,
que debe coincidir con la factura. Con la lista de empaque se garantiza al exportador
que en el transito de sus mercancias se disponga de un documento clarc que
identifique el embarque completo y que, en caso de percance, permita hacer las

reclamaciones correspondientes a la compaiiia de seguros.

En la lista se indica la cantidad exacta de los articulos que contiene cada caja, buito,
envase u otro tipo de embalaje. En cada bulto o caja se deben anotar, en forma clara
y legible, los nimeros y las marcas que lo identifiquen, mismos que deben relacionar
en la factura, escribiendo al lado la descripcién de cada una de las mercancias que
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contiene. Se debe procurar empacar junta la mercancia del mismo tipo, ya que esto
simplifica la revisi6n de la aduana y evita que aquélla sea mas profunda

4.3 CONOCIMIENTO DE EMBARQUE

Este es el principal documento de embarque de las mercaderias, este documento

tiene los siguientes atributos:

» Es una evidencia del contrato del transporte.

e Es un recibo de la mercancia embarcada.

e Es un documento de titulo de propiedad de las mercancias, sin el cual no se
pueden retirar las mismas.

« En ciertas modalidades (transporte maritimo y multimodal) es un titulo
negociable.

Existen cuatro tipos de conocimiento de embarque, dependiendo del transporte que

se utilice:

AEREO (airway bill): El contrato de transporte aéreo se formaliza mediante un
documento llamado Carta de Porte Aéreo (Air Way o Bill Lading) o, simplemente,
Guia Aérea.

Se trata de un documento Nominativo , no siendo por lo tanto negociable o
endosable; a no ser que se haya establecido previamente esta salvedad antes de su

emision, pudiendo en tal caso, consignarse a nombre de una tercera persona.

Por la naturaleza y costo de este medio de transporte, solo las cargas que se
justifiquen por su valor, esencia o urgencia (perecederos, refacciones, muestras y
medicinas) deberan ser transportadas por via aérea. Es el medio mas seguro y, a

grandes distancias, el mas confiable y rapido.

E! utilizar este tipo de transporte le permitira al exportador disminuir sus costos en

empaque , embalaje y almacenaje ; ademas las primas de seguros aéreos son mas
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bajas, debido a la menor incidencia de robos, riesgos de transporte, tiempo de
transito y manejo. No existe, practicamente, ninguna limitante para el envio de carga
a cualquier parte del mundo.

CARRETERO(waybill): Esta compuesta por tres ejemplares (uno para el vendedor,
otro acomparia la mercaderia y el ultimo para el comprador). Una vez llegada a
destino, la mercaderia y el comprador puede exigir el segundo ejemplar con la

entrega de la mercaderia.

Es uno de los medios mas importantes de transportacién de mercancias. Es un
servicio fundamentalmente de alcance con todos los otros medios de transportacién
(ferrocarril, avién o barco) que permite que la mercancia llegue al punto ultimo de su

comercializacion.

El usuario tiene la libertad de contratar la empresa que mas le convenga a sus
intereses, negociando la tarifa en funcién del tipo de mercancia, volumen,

regularidad, clase de carga, (seca, liquida, refrigerada, etc.) y sistema de pago.

Para la contratacion de este servicio es menester conocer claramente ias
caracteristicas de la mercancia y de esta manera seleccionar diferentes
transportistas que nos puedan cotizar el traslado de las mismas. Es recomendable
mencionar que el principal factor que debe determinar la eleccion del transporte sea

el servicio, seguido de los fletes.

Una vez seleccionado el transportista es aconsejable llevar a cabo un embarque de

prueba y evaluar los resultados para futuras contrataciones.

FERROCARRIL (rail road bill): E! contrato de transporte por este medio se hace a
través de “La Declaracion de la carta de Porte”, pidiendo ser: al portador, a la orden y

nominativa.

Es el medio ideal para largos recorridos y para el transporte de materias primas,

granos, automéviles, contenedores y en general para todo tipo de compafiia que
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requiera mover grandes volimenes, dimensiones y/o peso a distancias mayores de
500Km.

MARITIMO (bill of lading): E! transporte maritimo se distingue por ser el mayor de
relevancia para el comercio entre las naciones. Asimismo, su capacidad de
transportacion y la disminucion de tiempos derivados de las mejoras tecnolégicas, lo
convierten en un sistema eficiente y de menor costo relativo, respecto a otros medios
de transporte.

FORMATO TIPICO

La carta de porte o conocimiento de embarque constituye el contrato entre el
expedidor (exportador) y el transportista para el transporte de determinadas

mercaderias de un punto a otro.

Normalmente se extiende, un formato estandar, por el transportista o la compaiiia
expedidora, para que sea completado por el exportador. Se pide al exportador
informacion sobre lo que envia, su valor, su peso y volumen y los documentos
requeridos. Se pide también una declaracion de quien pagara los diversos gastos
que puedan surgir.

Es normal que los transportistas de todos los modos de transporte -mar, aire,
ferrocarril, carretera- insistan en que se prepare ese formulario, aunque su formato

exacto varia segun los transportistas y los diferentes modos de transporte.

4.4 CERTIFICADO DE ORIGEN

El Certificado de Origen es el documento donde se manifiesta que un producto es
originario del pais o de la regién y por lo tanto, puede gozar de trato preferencial
arancelario. Por consiguiente, es un documento necesario para el desaduanamiento
de las mercancias en cualquier parte del mundo cuando se pretende tener acceso a

tratamientos arancelarios preferenciales.
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Anteriormente cada Certificado de Origen acompafiaba a un embarque, pero en
estos tiempos en que los Tratados abren campos de economia internacional, un
Certificado puede amparar varias operaciones hasta por un afio.

En cada Tratado o Acuerdo se considera el uso del Certificado de Origen, lo que
permitird que el empresario mexicano goce de preferencias arancelarias en los
mercados de destino. El Certificado de Origen debe ser llenado y firmado por el
exportador o productor, bajo su responsabilidad y sin necesidad de que una
autoridad lo emita o valide.

4.5 CERTIFICADO DE CALIDAD

Es un documento mediante el cual se hace constar que determinada mercancia
cumple con una especificacibn o norma técnica suministrada por la parte
interesada. Este documento lo expiden empresas certificadoras o las autoridades
competentes para dar fe de la esmerada seleccion, preparacién y presentaciéon de
los productos nacionales exportados.

4.6 MARCADO DE PAIS DE ORIGEN

El marcado de Pais de Origen es una regulacién no arancelaria cualitativa. El
marcado de pals de Origen o regulaciones de etiquetado, son las normas que se
encuentran entre las principales regulaciones no arancelarias, ya que inciden en
todas las mercancias que se exportan o importan, principalmente si son para su

venta al consumidor final.

' Gula basica del Exportador, sexta edicién 1999, Bancomex
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El marcado de Pais de Origen o etiquetado es necesario para conocer la marca del
producto que el consumidor va a adquirir, asi como el Pais de Origen de donde
procede, el nombre de quien lo produce y sus caracteristicas, tales como contenido e
ingredientes entre otras.

Para llevar a cabo el marcado de Pais de Origen cada pais se regula por alguna
autoridad normativa, que se encarga de establecer y hacer cumplir las regulaciones
de etiquetado; en el caso de México, la Secretaria de Economia es la encargada de
la normatividad del Origen de los bienes.

El marcado de Pais de Origen es en la actualidad una proteccion al comercio
exterior, al productor, vendedor y consumidor, debido a que en toda mercancia debe

especificarse su procedencia.

4.7 LOS SEGUROS EN LA EXPORTACION

Los seguros protegen al exportador de una eventual pérdida econdmica parcial o
total de los bienes a exportar. Existen seguros de transporte de la mercancia, de
riesgos comerciales, de responsabilidad civil y de riesgo politico por mencionar
algunos.

El seguro se constituye de una serie de coberturas que tienen como propésito
resarcir al asegurado por las pérdidas o los dafios materiales que sufran los bienes
muebles o semovientes objeto de transporte por cualquier medio y las
combinaciones de éstos. Lo puede contratar quien tenga interés en la seguridad de
los bienes durante su transporte al destino final.

El Seguro de Transporte de Carga

Durante el transito de los bienes se cubren los riesgos por perdida total o parcial y
por dafios materiales que sufran los bienes como consecuencia de algunos de los
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siguientes siniestros: incendio, explosién, hundimiento, colisién, caida de aviones,
volcaduras y descarrlamiento. Cuando hay una solicitud expresa del cliente, la
cobertura puede ampliarse a riesgos adicionales como pueden ser: robo de bulto por
entero o parcial, contacto con otras cargas, manchas, roturas, derrame, oxidacién y
mojadura de agua ya sea dulce o de mar. Para cubrir riesgos especiales, las
empresas aseguradoras realizan un andlisis previo y lo efectian por convenio
expreso. Tales riesgos son: huelgas y alborotos populares, guerra, robo con violencia
0 asalto a mano armada, desviacion o cambio de ruta, trasbordo u otra vanacion en
la ruta, asl como almacenaje en exceso durante su transito. Nunca se otorgara
cobertura para los siguientes aspectos: violacion a cualquier ley o reglamento,
demora, pérdida de mercado, dolo o culpa grave del asegurado, robo en el que
intervenga directa o indirectamente un enviado, empleado o dependiente del
asegurado, falta de peso por evaporacién o pérdida de humedad, asi como derrames
por envase o embalaje deficiente. Los seguros tienen vigencia desde el momento en
que los bienes quedan a cargo del porteador para su transporte, continua durante el
curso normal de su viaje y termina con la descarga de los bienes en su destino final,

en cuyo caso la proteccién es por el viaje completo.

Cuando se solicita s6lo por el recorrido desde el puerto maritimo o aduana terrestre
de entrada al pals hasta el punto de su destino final, se considera como seguro
intermedio o parcial. La suma maxima de responsabilidad debe ser el total de valor
factura adicionando fletes, derechos o impuestos de importacion y demas gastos
propios de la transaccién comercial internacional. En algunos casos las empresas
aseguradoras aceptan, previa negociacién, un aumento de hasta 20% del valor de la
mercancia por concepto de "ganancia”. Los seguros se pueden contratar para un

viaje especifico o bien adquirir una poéliza anual.
El seguro sobre riesgos comerciales (seguro de crédito exporta)

En México este seguro cubre exclusivamente riesgos de caracter comercial
originados por la incapacidad financiera del importador para cubrir sus deudas; es
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decir, insolvencia. Los tipos de insolvencia que cubre este seguro son los siguientes:
Insolvencia legal, ocurre cuando existe una declaracion judicial de quiebra,
suspension de pagos o algin acto juridico similar que impida el cobro del crédito
asegurado.

Insolvencia de hecho, se presenta cuando el deudor se encuentra en una situacion
econdmica tal, que el ejercicio de una accion juridica en su contra para recuperar el
crédito resultaria inGtil.

Mora prolongada, sucede cuando transcurren seis meses desde el vencimiento del

credito y este no se ha podido cobrar a pesar de las gestiones efectuadas.

Seguro de responsabilidad civil

Uno de los requisitos indispensables para realizar operaciones comerciales en los
mercados internacionales, es la contratacién de un seguro de responsabilidad civil
que cubra los dafios y perjuicios que el uso del producto comercializado pueda
ocasionar a terceros. El costo de este seguro debe incorporarse al precio de
exportacion o negociarlo con el cliente. En el caso de los productos de exportacion,
la cobertura se extiende hacia los paises en los que el proveedor concrete sus

exportaciones y se sujete a la legislacién aplicable en la nacion destinataria.

Seguro de garantia de post embarque o de riesgo politico

Este seguro protege al exportador contra la contingencia de no cobrar por los
productos o servicios que ha suministrado, contra riesgos politicos:
Inconvertibilidad de la moneda en curso legal en el pais importador
Intransferibilidad de la divisa de curso legal (importacién)

Destacan estos puntos por aplicarse principalmente para paises de economias
emergentes, por operar al amparo de una linea de garantia de cada nacion, por

recuperarse en maximo 30 dias y por comisiones accesibles.
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Pdéliza de seguros

Es eldocumento en el que se estipulan las condiciones del contrato de seguro y
que sirve de prueba del acuerdo entre las partes; puede ser:

Poliza de seguro individual, sencilla o de viaje: cubre los riesgos de una

determinada mercancia durante un Unico viaje.

Péliza de seguro global, flotante o de abono: comprende una serie de
expediciones Indeterminadas de antemano, durante un periodo de tiempo
establecido. Esta péliza es la méas usada en el comercio internacional debido a su
agilidad, eficacia y menor costo.

Certificado de seguro

Es el documento que, en caso de polizas flotantes, y a peticién del asegurado,
expide el asegurador acreditando la cobertura de la mercancia de un embarque
concreto. A pesar de ser un documento legal de seguro, es un documento que se
suele tomar con reservas debido al riesgo de que, al estar referido a un contrato de
compraventa determinado, pueda no contener exactamente todas las clausulas y
estipulaciones de la poéliza flotante de referencia. Esta es la razén de que cuando el
condicionado de.un crédito documentario exige la presentacion de un certificado de
seguro se pueda presentar la péliza, y de que no suceda lo mismo en caso inverso.
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4.8 MEDIOS DE TRANSPORTES

El transporte permite que el consumidor tenga oportunamente el producto en el
estante y en buen precio; por tanto puede determinar la venta de una mercancia. La
transportacion es uno de los factores significativos del costo de una operacion de

comercio internacional y puede acarrear el éxito o fracaso de una empresa.’

Para el transporte es necesario considerar todo el recorrido de la mercancia, de
acuerdo con la negociacion pactada. En funcion de lo anterior, algunos medios que

se utilizan son los siguientes:

.Desde la fabrica hasta el puerto o aeropuerto de salida
Tren
Camién

Combinacion de estos

Desde el puerto o aeropuerto de salida, hasta el puerto o aeropuerto de llegada
Barco
Avidn

Desde el puerto o el aeropuerto de salida, hasta el almacén del comprador final
Tren

Camién

Barcaza

Piggy-Back (semirremolques en plataforma de tren)

Multimodal (combinacion)

También debe tomarse en cuenta la manera en que el cliente desea recibir su

producto: en camidn cerrado o en camion de plataforma. Si la lluvia, el hielo, la nieve

2 Ibidem
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o el calor perjudica la carga, habra que optar por un semirremolque de caja o de
contenedores.

El valor unitario, el peso y el volumen del producto tienen mucha importancia en
los costos de transporte. Las relaciones valor-peso y valor-volumen son variables
fundamentales para tomar una decisién.

La mayoria de los transportes en el Comercio Internacional se realiza via
maritima, a manera de ilustracién se presentan los siguientes contenedores que
se utilizan cuando el peso y el volumen tienen mucha importancia.
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CONCLUSIONES

Son tres ios elementos claves para una exitosa operacion de exportacién: Identificar
el producto que se vendera en los mercados extranjeros, seleccionar el mercado y la

forma de ingresar a éste.

La complementariedad y competitividad entre paises es de suma importancia para
lograr crecimiento; si los palises son complementarios en la produccién y compiten en
precio, calidad, volumen, utilidad, tiempo de entrega y servicio post-venta al

asociarse podran mejorar su eficiencia.

Los tratados de libre comercio son un pilar dentro de la estrategia de México que
permite enfrentar la competencia mundial y asegurar un crecimiento sostenido. Lo
cual se ve manifestado en movimientos internacionales de bienes y servicios, fuerza

de trabajo, empresas, fondos de inversioén y tecnologia.

Existen cinco formas de integracion econdémica, que dieron realce a las
negociaciones comerciales de México con otros paises en el aspecto politico y
comercial: Sistema o Zona de Preferencia Arancelaria, Zona de Libre Comercio,

Uniones Aduaneras, Mercados Comunes y Unién Econdémica.

La apertura comercial de México se debe a la presion que ejercié Estados Unidos de
Norteamérica para abrir su mercado al exterior y hacer a un lado el proteccionismo
en que se vivia. Lo que dio paso a la integracion de México al GATT, el cual cobré

gran relevancia en el mercado mundial.
El GATT fue el primer Acuerdo Internacional que regulé el comercio a nivel mundial y

gue sigue vigente en los Acuerdos y Tratados Internacionales con los que México

forma parte. Debido a la falta de fundamentos juridicos del GATT este se convierte
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en la Organizacién Mundial de Comercio (OMC), que continua con los objetivos,

principios y regulaciones del propio Acuerdo.

Las leyes de comercio exterior son: Ley Aduanera, Ley de Comercio Exterior, Ley del
Impuesto General de Importacion y de Exportacion, asi como los tratados
comerciales internacionales son disposiciones legales de gran importancia, no sélo
para importadores y exportadores sino para quien esté interesado en su estudio o
relacionado con el comercio exterior de manea directa, puesto que indirectamente
también pueden estar sujetos a estas disposiciones quienes posean mercancias de
procedencia extranjera, porque de no cumplir con éstas, se haran acreedores a

infracciones y sanciones establecidas en las disposiciones legales en la materia.

Al realizar este trabajo y entender los antecedentes del comercio en México nos
damos cuenta de que el pais ha sufrido cambios a pesar de una politica
proteccionista, debido a presiones internas y externas, que de no haberlas llevado a
cabo el crecimiento economico e industrial se veria limitado. Por lo que es
importante comprender la situacion actual del pais, ya que al conocer su historia es

menos propenso a cometer los mismos errores.

El conocer los aspectos legales del comercio exterior es muy importante ya que a
través de éstos podremos saber cudles son las formas de importar o de exportar
mercancias de manera legal al pais, y los beneficios que podemos tener utilizando

adecuadamente los regimenes aduaneros.
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ACP
AD VALOREM

ADR
AEIE
AELC

ANSEA

ANZUS

APEC

ARBITRAJE
ATEIA
ATP

AVERiA GRUESA

AVISO DE
EXPEDICION

BACK TO BACK

BACO

BANCO
ACEPTADOR

GLOSARIO

Paises de Africa, Caribe y Pacifico.
Arancel basado en un porceniaje del valor de la carga.

Acuerdo Europeo sobre Transporte Internacional de Mercancias
Peligrosas por Carretera.

Agrupacion Europea de Interés Economico.

Acuerdo Europeo de Libre Comercio. Desde 1958. Islandia,
Liechtenstein, Noruega y Suiza.

Asociacion de Naciones del Sudeste Asiatico. Desde 1967.
Miembros: Brunei, Malasia, Filipinas, Singapur y Tailandia.
Papta Nueva-Guinea, Vietnam y Laos son observadores.
Corea del Sur posee un estatuto especial.

Desde 1951 entre Australia, Estados Unidos y Nueva Zelanda.

Cooperacién Econdémica en Asia Pacifico. Desde 1989.
Miembros : Brunei, Malasia, Filipinas, Indonesia, Singapur,
Tailandia, Australia, Nueva Zelanda, Japén, USA, Canada,
México, Paplta Nueva Guinea, Corea del Sur, China, Taiwan y
Hong Kong.

Método de resolver disputas que suele obligar a las partes
implicadas.

Asociacion de Transitarios Internacionales y Asimilados

Acuerdo Internacional sobre Transporte Internacional de
Mercancias Perecederas y sobre Vehiculos Especiales.

Cuando se ha hecho intencionada y razonablemente un dafic o
sacrificio de la mercancia con el objetivo de preservar un buque
y/o las otras mercancias.

Es el documento con que el expedidor comunica al designatario
designado en la orden de expedicién que se ha llevado a cabo
el envio de mercancias.

Cuando el beneficiario del crédito no es el proveedor final de la
mercancia y el crédito recibido no es transferible, el exportador
puede solicitar a su Banco que emita un nuevo crédito
documentario respaldado por el primer crédito recibido. Son dos
créditos distintos ( a diferencia del transferible). Son
operaciones muy complejas y con elevado riesgo para los
bancos.

Barge Container Carrier. Buque BAF (Bunker Adjustement
Factor). Factor de Ajuste de Combustible. Influye en el calculo
del flete. BAfD. Banco Africano de Desarrollo.

Similar al Banco pagador, pero en este caso, acepta un efecto
al vencimiento en lugar de pagar o comprometerse al pago.
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BANCO
AVISADOR

BANCO
CONFIRMADOR

BANCO EMISOR

BANCO
NEGOCIADOR

BANCO
PAGADOR

BAsD
BC-Net
BEI

BENEFICIARIO

BERD
BID

BILL OF LADING

BISE

GLOSARIO

Es el Banco corresponsal del Banco emisor en el pais del
exportador. Solo adquiere el compromiso de avisar al
beneficiario de la apertura del crédito.

Garantiza el pago por parte del Banco emisor. Se usa cuando
las garantias que ofrece el Banco emisor no se consideran
suficientes. Suele ser el Banco avisador.

Banco elegido por el importador. Confecciona y realiza la
apertura del crédito. Paga el crédito si se cumplen las
condiciones exigidas en el mismo. Es el Banco del Importador.
Compra (descuenta) un efecto al exportador. Aunque el pago
suela ser diferido, el exportador cobra a la vista (con o sin
intereses).

Generalmente es un Banco en el pais del exportador, que
recibe el mandato del Banco emisor para pagar o
comprometerse al pago contra presentacibn de la
documentacién exigida. Para el exportador es conveniente que
exista un Banco pagador en su pais.

Banco Asiatico de Desarrollo.
Red de Cooperacién Empresarial.
Banco Europeo de Inversiones.

Persona a cuyo favor se emite el crédito y que puede exigir el
pago al Banco emisor o al pagador una vez ha cumplido las
condiciones estipuladas en el crédito. Es el exportador.

Banco Europeo de Reconstruccion y Desarrollo.
Banco Interamericano de Desarrollo.

Es un recibo dado al embarcador por las mercancias
entregadas. Demuestra la existencia de un contrato de
transporte maritimo y otorga derechos sobre la mercancia.
Boletin de informacién Selectiva de Exportacién. Base de Datos
ICEX.

Cuando un BL es a la orden, el propietario de la mercancia (el

BL A LA ORDEN poseedor del BL), puede convertirlo: en nominativo (mediante

(To the Order)

BL AL
PORTADOR (To
the bearer)

BL HOUSE

endoso), ponerlo a la orden de otra firma o dejarlo con el
endoso firmado en blanco. Son los mas utilizados.

El poseedor del documento es el propietario de la mercancia.

Cuando el BL lo emite un transitario. Es un documento no
negociable, que no da derechos sobre la mercancia.



GLOSARIO

Son extendidos a nombre de una persona determinada, que
BL NOMINATIVO podré hacerse cargo de la mercancia previa identificacion y
presentacién de uno de los BL originales. No admiten endoso.

CAD Pago contra documentos.
CAF (Currency
Adjustement Factor de Ajuste de Moneda. Influye en el flete.
Factor)
CAG Pago contra mercancias.
Opcién de compra. Contrato que ofrece a su poseedor el
CALL OPTION derecho, no la obligacién, de comprar una cantidad de divisas a

un tipo de cambio predeterminado durante un periodo de
tiempo o bien en la fecha de vencimiento del contrato.

Comunidad y Mercado Comuln del Caribe. Desde 1973.

CARICOM Principalmente paises angléfonos: Antigua- Barbuda, Bahamas,
Belice, Dominica, Granada, Montserrat, Sta Lucia, San Vicente
y las Granadinas, St. Kitts y Nevis.

CARRIER Transportista.

Un documento por el que a solicitud del comprador su banco
CARTA DE autoriza al exportador a cobrar en una fecha especificada por
CREDITO una expedicién concreta contra la presentacién de documentos
DOCUMENTARIO precisos y detallados de acuerdo con las condiciones del

crédito.
CClI Camara de Comercio Internacional.

Comunidad Econémica del Africa Occidental. Se funda en
CEAO 1973, con sede en Quagadugudou (Burkina Faso). Son

miembros : Benin, Burkina Faso, Costa de Marfil, Mali,
Mauritania, Niger y Senegal. Guinea y Togo son observadores.

Comunidad Econdémica de los Estados de Africa Occidental.

Desde 1977, sede en Lagos (Nigeria). Miembros : Benin,
CEDEAO Burkina Faso, Cabo Verde, Costa de Marfil, Gambia, Ghana,

Guinea, Guinea Bissau, Liberia, Mali, Mauritania, Niger,

Senegal, Sierra Leona y Togo.

Comunidad de Estados Independientes. Desde 1991. Miembros
CEl . Rusia, Bielorrusia, Ucrania, Moldavia, Azerbayan, Georgia,

Armenia, Kazajastan, Turkmenistan y Tayikistan.
CERTIFICADO DE

ANALISIS: Documento que certifica que la naturaleza, composicién, grado,

etc. de la mercancia corresponde a la calidad contratada.

CERTIFICADO DE Se exige en los casos en que la existencia de depésito previo
DEPOSITO obligue a haberlo realizado antes de despachar la mercancia.
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GLOSARIO

Certificado que indica que las mercancias han sido examinadas
CERTIFICADO DE Y encontradas -conformes con la mencionada en un contrato o

INSPECCION una proforma. Lo re:’alizan compafiias especiallizadas.. SGS,
Bureau Veritas, Lloyd’s, etc. Generalmente se inspecciona el
10%

CERTIFICADO DE Documento que !dentiﬂca Ias.m'ercancias expedidas y de~clara

ORIGEN expresamente donde se fabricd la mercancia. En Espafa lo

realizan las Cdmaras de Comercio.
CERTIFICADO DE Es un documento en el que se hace constar el peso de la

PESO mercancia (neto y bruto) bulto por bulto.
CERTIFICADO DE Documentotque certificraf que la mecrjgza_ncia ha sido efaminada y
SANIDAD Eimzzcc:)uen ra en perfectas condiciones para el consumo

CERTIFICADO DE Documento que prueba que se ha contratado el seguro de una
SEGURO expedicion concreta.

CFR Incoterm. Coste y Flete.

CFS Container Freight Station. Estacion de Flete de Contenedores.
Consejo de Cooperacion del Golfo. Desde 1979. Agrupa a

CGC Arabia Saudi, Bahrein, Emiratos Arabes Unidos, Kuwait, Oman
y Qatar.

CIF Incoterm. Coste, seguro y flete (antes C & F).

CIM Carta de Porte Internacional para Ferrocarril.

CONVENIO CIM  Convenio Internacional de Mercancias, Berna, 1890.

CIP Incoterm. Flete y seguro pagados.

Permite al exportador disponer total o parcialmente del importe

CLAUSULA ROJA del 'credlto antes de pn_asentar los dqcumentos en él rgqggndos
y aln antes de expedir la mercancia. Es una financiacion del
importador al exportador.

CMR Carta de Porte Internacional para transporte por Carretera.
(E:gﬁ';':'ENTE DE e = v /P siendo V= Volumen (m3) y P = Peso (Tn3).
COFIDES Compaiiia de Financiacion del Desarrollo.

COLLECT

SURCHARGE Recargo por cobro del flete en destino.

En realidad no es un crédito documentario, sino que son
COLLECTION créditos emitidos en la forma habitual pero disponibles para
CREDITS pago en las cajas del Banco emisor, es decir, el Banco emisor
es el pagador. Es desaconsejable para el exportador, que le
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COMERCIO
CLEARING

CONOCIMIENTO
DE EMBARQUE

CONOCIMIENTO
DE EMBARQUE
AEREO

CONSEJO  DEL
MAR BALTICO

CONSENSO
OCDE

CONSOLIDACION

CONTINGENTE

CONTINGENTE
ARANCELARIO

CONTINGENTE
CUANTITATIVO

COOPERACION
ECONOMICA DEL
MAR NEGRO

COSTES
BANCARIOS
CRED. DOC

CPA
CPT

CREDITO
DOCUMENTARIO
CONTRA

GLOSARIO

conviene mas que el Banco pagador esté en su propio pais.

Convenio entre dos paises para saldar sus intercambios
comerciales mediante la compensacién de determinadas
mercancias.

Recibo de las mercancias puestas a bordo de un barco, firmado
por la persona o agente que se compromete por contrato a
transportarlas.

Documento de consignacion de féte aéreo rellenado por el
expedidor o en su nombre. AWB. Da titulo sobre las
mercancias.

Creado en marzo de 1992. Miembros : Alemania, Dinamarca,
Estonia, Finlandia, Letonia, Lituania, Noruega, Polonia, Rusia y
Suecia.

Es un acuerdo entre los paises mas desarrollados para limitar
las condiciones financieras de sus ofertas internacionales,
evitando competencias financieras.

Sistema de expedicion de diversos paquetes de diferentes
consignadores bajo un agente a un destino coman (GRUPAJE).

Un Contingente es la eventual limitacion para exportar o
importar una determinada cantidad o durante un tiempo
determinado, una mercancia.

Durante un periodo de tiempo las exportaciones o las
importaciones, no estan gravadas por los aranceles aduaneros.

Cuando se prohibe exportar ¢ importar: una determinada
cantidad de mercancia, o durante un tiempo determinado un
tipo de mercancia, o ambas prohibiciones juntas.

Desde 1991. Miembros : Armenia, Azerbayan, Bulgaria,
Georgia, Grecia, Moldavia, Rumania, Rusia, Turquia y Ucrania.

Estos gastos bancarios son : preaviso, notificacion vy
confirmacién, comisiones de pago, page diferido, aceptacién o
negociacion, los costes de las modificaciones, la no utilizacion
del crédito, los intereses de la negociacion y los costes de los
mensajes.

Cadigo de Procedimiento Aduanero.
incoterm. Flete pagado hasta (antes DCP).

El crédito es disponible contra aceptacién de documentos y de
un efecto librado a plazo (giro) contra un Banco designado por
el crédito (Banco aceptador) que puede ser el propio emisor. E|
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ACEPTACION

CREDITO
DOCUMENTARIO
CONTRA
NEGOCIACION

CREDITO
DOCUMENTARIO
CONTRA PAGO

CREDITO
DOCUMENTARIO
IRREVOCABLE

CREDITO
DOCUMENTARIO
REVOCABLE

GLOSARIO

Banco aceptador asume el compromiso de pago al vencimiento
independientemente si ha confirmado el crédito o no. El efecto
puede ser descontado si el Banco lo considera oportuno. Los
gastos de descuento son por cuenta del beneficiario, a menos
que el crédito especifique lo contrario.

El crédito es disponible contra presentacion de los documentos
y de un’efecto, a la vista 0 a plazo, librado contra el Banco
emisor o contra el ordenante del crédito. El Banco negociador
se limita a financiar al beneficiario por cuenta del Banco emisor.
El Banco negociador compra por cuenta del emisor los
derechos del beneficiario sobre el crédito. Puede ser negociado
por cualquier Banco.

Se paga al beneficiario contra presentacién de los documentos
indicados en el crédito. El crédito es disponible sin efectos. En
el caso de pago a la vista puede exigir un efecto librado por el
beneficiario contra el Banco determinado en el crédito. Debe
designar un Banco pagador que puede ser el propio emisor. Si
es pagadero A LA VISTA y confirmado por el Banco pagador
designado, este no puede demorar el pago en espera de los
fondos, previa comprobacion de los documentos. Si es
pagadero a PLAZO y confirmado, el Banco confirmador se
compromete contra entrega de documentos a pagar al
vencimiento. Si no fuese confirmado, el Banco puede comunicar
que toma los documentos sin compromiso. El vencimiento
puede estar fijado mediante : un plazo, fecha recepcion
mercancia, fecha embarque mercancia, fecha entrega de
documentos, etc.

El crédito no puede ser modificado o cancelado sin ei acuerdo
del Banco emisor, Banco confirmador (si lo hubiese) y del
beneficiario. Es un compromiso en firme por parte del Banco
emisor en favor del exportador. NOTA IMPORTANTE : a falta
de una indicacién clara en el crédito, éste sera considerado
como irrevocable. El Crédito Documentario Irrevocable, puede
ser confirmado o no confirmado.

Pueden ser anulados o modificados por el Banco emisor en
cualquier momento y sin tener que avisar al beneficiario. Sin
embargo el Banco emisor queda obligado por todos los pagos,
compromisos, aceptaciones o negociaciones efectuadas con
anterioridad al recibo de ia notificacion de modificacion o
cancelacién. Se desaconseja absolutamente su uso, ya que no
es un compromiso de pago en firme. En la practica no se
emplean nunca, salvo contadas excepciones.
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CREDITO
DOCUMENTARIO
TRANSFERIBLE

CREDITO
DOCUMENTARIO

CREDITO STAND-
BY

CS
CTBL
CcY

CHARTER PARTY

DACON
DAF
DDP
DDU

DECLARACION
DE ADUANAS

DEG

GLOSARIO

Un Crédito Documentario Transferible es emitido a favor de un
beneficiario que no es quien produce la mercancia sino un
intermediario, que ha establecido un contrato de venta con un
comprador, pero depende de una tercera parte (el exportador),
para suministrar la mercancia a su cliente. Especialmente
indicado para las Trading Companies. El beneficiario puede dar
instrucciones al Banco pagador, aceptador o negociador para
que el crédito sea utilizable, parcial o totalmente, por uno o mas
beneficiarios de su pais o de otro pais. Si se quiere que un
Crédito Documentario sea Transferible, hay que especificarlo en
las condiciones del crédito, indicando la mencion : transferible.

Es un convenio en virtud del cual un Banco (Banco Emisor),
obrando a peticion de un cliente (ordenante) y de conformidad
con sus instrucciones, se obliga a efectuar un pago a un tercero
(beneficiario) o autoriza a otro Banco a efectuar dicho pago,
contra presentacién de los documentos exigidos dentro del
tiempo limite especificando, siempre y cuando se hayan
cumplido los términos y condiciones del crédito.

Un crédito Stand-by es usado como un sustituto de un aval. Es
un aval de ejecucion documentaria sujeto a los URU’s. Se
pueden usar en cualquier tipo de transaccion y estan basados
en el concepto de incumplimiento de contrato por parte del
ordenante del crédito Stand-by.

Congestion Surcharge.

Combined Transport Bill of Lading. Documento de transporte
multimodal.

Container Yard. Almacén de contenedores.

Si un exportador contrata un buque tramping el documento
emitido es el BL Charter Party. No esta regido por los mismos
criterios que un BL normal. Se rigen por el articulo 25 de las
URU.

Base de Datos del Banco Mundial sobre Consultores.
Incoterm. Franco Frontera

Incoterm. Entregado con derechos pagados.
Incoterm. Entregado sin pagar derechos.

Es el documento presentado por el importador (o su agente o
transitario) para el despacho de las mercancias, con el fin de
que aquél pase a hacerse cargo de las mismas.

Derecho Especial de Giro.
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DEPOSITO
ADUANERO

DEQ
DES

DESPLAZAMIEN-
TO DE ROSCA

DOD

DUA
ECU
EDI
EEE
EFTA:

EIP

ELS (Extra
Lenght
Surcharge)

ERM
EUR.1

EURODIVISA

EUROMARKETS
RATE

EWS

FACTURA
PROFORMA

GLOSARIO

Son unos recintos, bajo el control de la Aduana en el que las
mercancias no abonan derechos de importacién. Se usan sobre
todo cuando un importador no sabe cual sera el destino final de
la importacién. Se permiten las mismas operaciones que en las
Zonas Francas. El maximo tiempo que una mercancia puede
estar en un Depdsito Aduanero es de cinco afios.

Incoterm. Entregado junto al muelle (antes EXQ).

Incoterm. Entregado junto al barco (antes EXS).

Es el peso del buque construido pero sin combustibie,
equipajes, tripulacién ni carga.

Derecho de Obtencién de Divisas. Son los gastos y comisiones
bancarias para el pago del flete maritimo. Aprox. 1% del flete.
Documento Unico Aduanero. No necesario en el comercio
intracomunitario. Si para terceros paises (importacion vy
exportacion).

European Currency Unity. Unidad de Cuenta Europea.
Intercambio Electronico de Datos.

Espacio Econdmico Europeo. Desde 1992 agrupa a los paises
de la Unién Europea y a los de la AELC.

Asociacion Europea de Libre Comercio (AELC).

European Investment Partners. Programa europeo que
subvenciona la creacion de empresas mixtas o inversiones en
los paises mediterraneos, Asia y Sudamérica.

Recargo por longitud en el flete.

Exchange Rate Mechanism. Mecanismo de Cambios e
Intervencion.

Documento que sirve como justificante del trato prefencial entre
dos paises. Sirve para exportacion e importacion.

Son divisas convertibles, fuera del control de las autoridades
monetarias del pais de orgien.

Tasas de interés al mercado internacional de capitales para la
contratacion de préstamos o inversiones en distintas monedas.
Extra Weight Surcharge. Recargo por sobre peso en la
contratacién del flete.

Es una prefactura entregada por el exportador al importador,
con el objetivo de dar a conocer al importador con exactitud el
precio que pagara por las mercancias y la forma de pago.
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FAD

FBL
FCL

FCLA (Full
Container Load
Allowance)

FEDER VESSEL:

FEOGA

FILO

FlOS

FLETE
FCL

FORFAITING

FORMA

CERTIFICADO DE
ORIGEN DEL SPG Es un documento de

(Sistema
Preferencias
Generalizadas)

FPA

FRA
FSE

FUERZA MAYOR

GARANTIA

INDEMNIZACION

GASTOS FOB

GLOSARIO

Fondos de Ayuda al Desarrollo (créditos a paises en vias de
desarrollo).

Conocimiento FIATA negociable para transporte multimodal.
Contenedor de carga llena. Full Container Load.

Rebaja en el flete por uso de container completo.

Buques alimentadores.
Fondo Europeo de Orientacion y Garantia Agricola.

Free in Liner Out. Clausula contratacién flete. La totalidad de las
operaciones portuarias son por cuenta de la mercancia, execpto
la desestiba en destino.

Free in and out stowed. Clausula contratacién flete. La totalidad
de las operaciones portuarias son por cuenta de la mercancfa.
El flete sélo cubre el transporte maritimo.

Coste del transporte maritimo (Freight).

Contenedor de carga llena. Full Container Load.

Compra de letras de cambic aceptadas, créditos documentarios
u otras promesas de pago, renunciando el adquiriente de estos

efectos a cualquier derecho o demanda frente al exportador y
los anteriores titulares.

importacién. Demuestra el trato

de preferencial otorgado a los paises en vias de desarrollo.

Free of Particular Average. Franco de Averia Particular. Esta
clausula protege a las mercancias contra pérdida, dafios totales
y averias gruesas.

Forward Rate Agreement. Es un acuerdo entre dos partes sobre
el tipo de interés a aplicar en un depésito en una fecha futura.

Fondo Social Europeo.

Una cladusula que limita las responsabilidades de los
proveedores y transportistas bajo ciertas circunstancias.

DE Documento que garantiza al agente o expedidor de la

indemnizacién de cualquier riesgo o reclamacion originado por
el uso indebido de un B/L

Gastos de recepcion, arrastre v carga de una mercancia desde
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GATT:
GIRO BANCARIO

GLOSARIO

que se recibe en el puerto hasta que se carga a bordo.
Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio.

Cheque extendido por un banco a otro banco pagadero a un
tercero

Sistema de expedicion de diversos paquetes de diferentes

GRUPAJE consignadores bajo un agente a un destino comdn. { =
Consolidacion)

GRUPO DE Acuerdo de Libre Comercio de Europa Central. Desde 1992.

VISEGRA Miembros: Rep. Checa, Eslovaquia, Hungria y Polonia.

HAWB House Air Waybill. Es el AWB emitido por un transitario en lugar
de una compafiia aérea regular.

. Cobertura. Cubrirse contra la pérdida eventual por especulacion

HEDGING: ; ) . o
mediante transacciones compensatorias en otras divisas.

IATA Asociacion de Transporte Aéreo Internacional.

ICEX instituto Espariol de Comercio Exterior.

ICO Instituto de Crédito Oficial

IFC Corporacion Financiera Internacional.
Instituto Maritimo de Arbitraje y Contratacion. Organismo

IMARCO . ~ - "
arbitral espanol especializado en temas maritimos.
Son unas reglas internacionales para la interpretacion de los
términos comerciales fijados por la Camara de Comercio
Internacional. Su objetivo es establecer criterios definidos sobre
la distribucidén de gastos y transmisién de riesgos, entre

INCOTERMS exportador e importador. Hay 13 términos: EXW, FAS, FOB,
CFR, CIF, DES, DEQ, DAF, DDP, DDU, FCA, CPT, CIP Los
Incoterms regulan : la entrega de mercancias, la transmision de
riesgos, la distribucion de los costes, los tramites de
documentos. Pero no regulan : la forma de pago ni la legislacién
aplicable.

JETRO: Corporacion Japonesa de Comercio Exterior

LASH Lighter Aboard Ship. Barcazas Lash

LCL Contenedor de Carga menos llena.

LETRA DE Documento o titulo valor mediante el cual una persona fisica o

CAMBIO juridica (librador) ordena a otra (librado) pagar una cantidad a

favor de un tercero, a su vencimiento.
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LEVANTE DE
UNA MERCANCIA

LICENCIA  DE
EXPORTACION

LICENCIA DE
IMPORTACION

LIFO

LINER TERMS
LISTA NEGRA
LOADED ON
BOARD
MANIFIESTO

MATE’S RECEIPT

MCCA

MERCOSUR
MOMS

MTD

MUELLAJE
N.O.P.E.

N.O.P.I

GLOSARIO

La puesta a disposicion por parte de la Autoridad Aduanera, de
una mercancia a los fines previstos, en el régimen aduanero a
que esté sometida.

Documento que concede permiso para exportar mercancias
especificadas dentro de un plazo concreto

Es la autorizacion oficial que permite la entrada de las
mercancias en el pais del importador. Si las mercancias no
estdn sometidas a restricciones aduaneras se expiden
automaticamente.

Liner in Free out. Clausula contratacion flete. La totalidad de las
operaciones portuarias son por cuenta de la mercancia, excepto
la estiba en destino. El flete sélo cubre el transporte maritimo.
Términos de linea. Cuando el buque es de servicio regular.

Certificado Negativo de Lista Negra. Certifica que el beneficiario
exportador no esta incluido en la lista negra del pais a que van
destinadas las mercancias.

Indica que la mercancia ha sido cargada a bordo.

La lista de carga de un barco.

Es un documento firmado por el capitan del buque acusando
recibo de la mercancia a bordo. En base a este documento, las
navieras extienden el B/L.

Mercado Comun Centroamericano. Formado por Costa Rica, El
Salvador, Guatemala, Honduras y Nicaragua

Mercado Comuin de América del Sur. Desde 1991. Brasil,
Argentina, Paraguay y Uruguay.

IVA en Dinamarca.

Multimodal Transport Document. Son los documentos de
transporte multimodal, normalmente emitidos por las lineas
navieras de contenedores para cubrir el despacho de

mercancias de un lugar de toma de cargo a un lugar de
entrega.

Las tasas pagadas por usar un muelle o servicios de muelle
(Derechos de muelle).

Notificacion Previa a la Exportacion. Necesario para exportar
mercancias sometidas a vigilancia estadistica previa.

Notificacion Previa a la Importacién. Necesario para importar
mercancias sometidas a vigilancia estadistica previa.
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NOTADE
CONSIGNACION

N.R.A
OCDE

OCE

o]¢]]

OEA

ORDENANTE

OoTM

OUTRIGHT
FORWARD

OUTSIDERS:

PA (Pallet
Allowance)

PACKING LIST
PALLET

PIB
PLAFOND.

GLOSARIO

Documento que declara las condiciones bajo las que se
transportan las mercancias.

NUmero de Registro Aduanero.
Organizacién de Cooperacion y Desarrollo Econémico.

Organizacién de Cooperacidon Econémica. Desde 1985.
Miembros: Turquia, Iran, Pakistan, Azerbayan, Kazajastan,
Uzbekistan, Kirguizistan, Turkmenistan y Tayikistan.

Oficina Central de Informacién Intrastat.

Organizacién de Estados Americanos. Desde 1948. Agrupa a
los 34 estados americanos independientes, con excepcién de
Cuba. OMC. Organizacion Mundial del Comercio. Sustituye al
GATT.

Persona o entidad que solicita la apertura del crédito a su
Banco comprometiéndose a efectuar el pago. Es el importador .

Operador de Transporte Multimodal.

Futuros a plazo. Todas las transacciones de compral/venta de
divisas, con valoracion superior a 2 dias habiles.

Buques que no pertenecen a una Conferencia Marftima.
Rebaja en la contratacién del flete por mercancia paletizada.

Es una lista en que se especifica el contenido de cada buito de
una operacién de exportacion.

Plataforma constituida por dos pisos unidos por largueros.
Medidas: Universal= 1200 x 1000 mm Europalet=1200 x 800
mm. Altura maxima= aprox. 1,70 m.

Producto Interior Bruto.
Es una combinaciéon de contingente cuantitativo y arancelario.

LIMITE MAXIMO Se establece un tiempo determinado para la suspensién o

ARANCELARIO

PNB (Producto
Nacional Bruto)

POLIZA DE
SEGURO

POSTPANAMAX
PREENTRADA

PREMIUM

prohibicion de importaciones o exportaciones.

Comprende la suma del total de la inversion privada y puablica y
del consumo publico y privado que se ha realizado en un pais
durante un afio.

Es el documento que recoge las condiciones en que se
aseguran las mercancias. Pueden ser nominativas o a la orden.

Buques que no pueden pasar el Canal de Panama.

El proceso de presentacién de documentos en la aduana antes
de la expedicién o llegada de la mercancia.

Prima. Es la cantidad que cobra el emisor de una opcion y que
le compensa el riesgo de cambio que asume.
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PRIMA AL
COMISIONISTA

PROTESTA DE
MAR

PUERTO
FRANCO

PUT OPTION:

PVD

REGIMEN DE_
AUTORIZACION
ADMINISTRATIVA

REGIMEN DE
LIBERTAD
COMERCIAL
TOTAL

RESERVAS DE
UN CREDITO
DOCUMENTARIO

REVOLVING
(ROTATIVO)

ROLL ON ROLL
OFF

GLOSARIO

La garantia del agente ante el principal de la solvencia de las
partes a las que efectua ventas. Se incluye en los acuerdos de
agencia.

Puede ser por averias, naufragio, abordaje o inclumplimiento de
la presentacién de la carga.

Es un territorio que goza de exenciones y bonificaciones de
derechos aduaneros. Se pueden cargar y descargar
mercancias. En Espafia: Ceuta, Melilla y Canarias.

Opcién de venta. Contrato que ofrece a su poseedor el derecho,
no la obligacion, de vender una cantidad de divisas a un tipo de
cambio predeterminado durante un periodo de tiempo o bien en
la fecha de vencimiento del contrato.

Paises en Vias de Desarrollo.
PVD- ALA : Paises en Via de Desarrollo de Asia y América
Latina.

Las operaciones de exportacion o importacion que se
encuentren bajo este régimen, necesitaran un documento
previo que autorice las mismas. El documento necesario es la
Autorizacién Administrativa de Exportacién para exportaciones,
y la Autorizaciobn Administrativa de Importacion para
importaciones. La solicitud se ha de presentar en la Secretaria
de Estado de Comercio. Tiene un plazo de validez de 6 meses.

Dentro de este régimen se realizan la mayorfa de ias
operaciones con el exterior. No se necesita nirigun requisito
previo a la exportacién o importacion.

Si los documentos no cumplen estrictamente los términos y
condiciones establecidas en las condiciones del crédito,
entonces hablaremos de RESERVAS.

Un CD revolving es aquél utilizable por un importe que
permanece constante por un periodo especificado de tiempo.
De esta forma cuando es utilizado resulta disponible por la
totalidad del importe, ya sea de forma automética o tan pronto
como se recibe aviso del emisor de haber recibido conformes
los documentos de la utilizacidén precedente.

Buques para transporte de carga rodada.
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RUPTURA DE

CARGA. Breaking

Bull

SAARC

SADC

SDT

SEA WAYBILL
(SWB)

SHORT FORM BL

(Blank Back)

- SME

SMi

SOBRESTADIA

SOIVRE

SPG
SPOT

SPREAD

STRIKE PRICE

SWAP
SWAPTIONS

GLOSARIO

Es la descomposicion total o parcial del container en sus
elementos para proceder a su almacenaje o transporte al
receptor de la carga.

Asociacién de Asia del Sur para Cooperacién Regional. Desde
1983 entre Bangla Desh Bhutan, India, Maldivas, Nepal,
Pakistan Sri Lanka.
SACU: Unién Aduanera deI Africa Austral. Desde 1979, sede en
Pretoria (Rep. Sudafricana), Miembros : Botswana, Lesotho,
Rep. Sudafricana y Swazilandia.

Comunidad de Desarrollo de Africa Meridional. Desde 1980,
sede en Gaborone (Botswana), Miembros : Angola, Botswana,
Lesotho, Malawi, Mozambique, Swazilandia, Tanzania, Zambia
v Zimbabwe.

Declaracién de cargadores para el transporte de mercancias
peligrosas.

Documento de Embarque No Negociable. Permite el acceso a
la mercancia de la parte consignada contra identificacion. Util
para venta de la mercancia en transito.

Se trata de un documento que no incluye todas las condiciones
del contrato de transporte maritimo en el reverso del
documento. Siempre ha de ser aceptado, a no ser que un
crédito documentario especifique que no se acepta este tipo de
BL.

Sistema Monetario Europeo.

Sistema Monetario Internacional.

El dinero pagado por el exportador por los retrasos en la carga,
descarga o por ocupar espacio en un puerto o almacén mas alla
de un plazo especificado.

Servicio Oficial de Inspeccion, Vigilancia y Regulaciones de las
Exportaciones.

Sistema de Preferencias Generalizadas.

Contado. Es el cambio de compra venta de una moneda
respecto a otra (generaimente USD).
Diferencial. Diferencia entre tasa de
prestadora.

Precio de Ejercicio. Es el tipo de cambio prefijado en una opcién
en divisas.

Transaccion de cambios en divisas que consiste en una compra
"spot”, contra una venta a plazo o viceversa.

Opciones sobre Swaps.

interés tomadora y
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SWIFT

TAKEN IN
CHARGE

TEEM
THROUGH B/L

TIPO DE CAMBIO
TIR

TLC

TLO

TLVO

TO THE BEARER.
AL PORTADOR
TONELADA
CORTA

TONELADA
LARGA

TONELADA
METRICA

TONELAJE DE
PESO MUERTO

TRADE MARTS
TRANSBORDO
TRANSITARIO

TVA

UDEAC

GLOSARIO

Society for Worldwide Interbank Financial Telecomunication.
Mensajes de intercambio electronico de datos entre bancos.

Indica que la mercancia ha sido tomada para carga.

Trans Europe Express Merchandise.

Si el transporte maritimo lo efectia mas de un transportista uno
de los documentos que podra cubrir la totalidad de la
expedicion en el Through BL.

El precio de una divisa con relacion a otra.

Convention Douaniére au Transport International de
Merchandises par Route.

Tratado de Libre Comercio. Desde 1-1-1994 entre EEUU,
México y Canada.

Total Loss Only. El asegurador paga si el cargamento queda
tan dafado que resulta antiecondmica su recuperacion.

Total Loss of Vessel Only. Pérdida Total Efectiva. El asegurador
paga el cargamento solamente si el buque queda destruido. Es
la minima garantia.

Short Ton = 2000 libras = 907,18 Kg.

Long Ton = 2240 libras = 1016,16 Kg.
Metric Ton = 2204 libras =1000 Kg.

Incluye el peso de la carga y de los consumibles de un buque.

Edificio dedicado a la exposicidén permanente de los productos
fabricados por las empresas.

El proceso de transferir la carga de un medio de transporte a
otro.

La parte responsable de organizar la exportacion ylo
importacion de la carga.

IVA de Francia

Unién Aduanera y Econdémica de Africa Central. Desde 1964.
Sede en Bangui (Rep. Centroafricana). Miembros: Camerun,
Congo, Gabén, Guinea Ecuatorial, Rep. Centroafricana y Chad.
Desde 1994 se crea la : CEMAC Comunidad Econémica v
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GLOSARIO

Monetaria de Africa Central, cuyo Banco Central es el BEAC
(Banco de los Estados del Africa Central). Zona del Franco
CFA.

Union Econdmica y Monetaria del Africa Occidental. Sustituye
desde 1994 a la UMOA (Union Monetaria del Africa Occidental.
Miembros: Benin, Burkina Faso, Costa de Marfil, Mali, Niger y
Senegal. Su banco central es el BCEAO (Banco Central de los
Estados de Africa Occidental). Zona del Franco CFA.

Unién del Magreb Arabe. Desde 1989. Miembros : Argelia,
Libia, Marruecos y Tunez. En graves problemas debido a la
situacion de Argelia.

Naciones Unidas.
Conferencia sobre Comercio y Desarrollo de Naciones Unidas.

Usos y Reglas Uniformes de la Camara de Comercio
Internacional.

Para calcular los derechos Aduaneros que hay que aplicar, la
Aduana define el concepto de Valor en Aduana, que es el de la
mercancia mas todos los gastos (seguro, transporte, etc.) que
se hayan producido hasta el momento de pasar la aduana.
Sobre este valor en aduana, se aplicara el tipo de arancel a que
esté sometida la mercancia. El arancel a aplicar depende de la
mercancia y el pais de origen. Al resultado de aplicar el arancel
al valor en aduana, se aplica el IVA correspondiente. Este valor
es el Valor de la Mercancia.

Cualquier enclave nacional creado por las autoridades
competentes de cada Estado Miembro de la Unién Europea con
el fin de considerar las mercancias que alli se encuentren como
si no estuvieran en territorio aduanero de la Comunidad para la
aplicacion de los derechos aduaneros, restricciones y cualquier
otro impuesto. En las Zonas Francas se admiten mercancias de
cualquier tipo, cantidad, pais de origen o de destino. Se pueden
cargar y descargar , transbordar, almacenar, y manipular
mercanclas. En casi todos los paises del mundo existen zonas
francas. Las Zonas Francas ofrecen- ventajas fiscales como
suspension de derechos aduaneros, IVA e impuestos
especiales, no se aplican restricciones cuantitativas o
cualitativas, etc.
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