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Presentacion

Los DIVERSOS ESTUDIOS DE LA distribucion del ingreso en México han
~demostrado, utilizando diversas herramientas metodologicas, que el
capitalismo contina cumpliendo el mismo papel histérico: la creciente
concentracién del capital en menos familias y la polarizacién de la riqueza en
nuestro pais. La tendencia al empobrecimiento no sdlo afecta a la clase social
de los trabajadores asalariados, porque alcanza a un sector de la poblacion
con mas recursos; es decir, la clase media ha disminuido su poder
adquisutlvo con relacion a la canasta basica.
wla: Intenclon de nuestro trabajo no sdlo es constatar esta tendencia,
: ;mednante c1fras y datos estadlstlcos que asi lo demuestran. A pesar de que el
- estudio que aqus exponemos comprende hasta 1996, es conveniente
‘destacar que los ultlmbs datos sobre la pobreza en nuestro pais, reconocidos
y dIfundidos}pﬂoi‘ f‘uﬁdonarlos federales y estudiosos de la materia, indican la
existencia de'54'fhli|ones de pobres que no tienen dinero para comprar lo
minimo necesarlo para comer, vestir, calzar, pagar una vivienda, medicinas,
transporte publico o educarse. De esta cifra, 24 millones de ellos viven en
.extrema- pobreza Estas cifras fueron dadas a conocer recientemente por el
Comité ‘Tecnlco para la medicion de la pobreza, creado por el actual
gobierno.. v
Segﬁn la propuesta metodoldgica de este Comité, el estudio de la
pobreza debe clasificarse en tres tipos: pobreza de patrimonio, pobreza de
capacidades y pobreza alimentaria.
El estudio, realizado en el afio 2000, sefiala que en el primer caso 53.7
millones de mexicanos entran en esa categoria y perciben un ingreso inferior
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especialmente a cumplir con aquel lema de la institucion
unlversitarla en Ia que comenzamos a formarnos: aprender a aprender.
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Introduccion

EL . OBJETIVO" DEL - PRESENTE -trabajo consiste en analizar las variaciones
registra‘d'asrreh‘ ’él‘rilvel' de ingreso del 60 por ciento de la poblacién de

menores Ingresos en: nuestro pals, comparado con los niveles de ingreso de

mayores contingentes de la poblacion pasan a
‘inferiores en la escala social, con todas las

”‘:,‘que se aplica en nuestro pais, principalmente desde la década de los ochenta
del siglo pasado.
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INTRODUCCION

Uria funcién 'importante para la elaboracién de diagndsticos serios,
aparte de una correcta metodologla, sera el acceso a estadisticas confiables,

»'situaclon’ dlflC" ‘en nuestro pais, al estar los organismos encargados de
‘elab adisti as naclonales controlados por el gobierno y manejados

ue les hace perder su confiabilidad.
Ese manejo. sesgado ‘de la Informaclon oficial se convierte en una gran
'Iimitante para ‘el acopio de Informacion para la elaboracion de trabajos de
: nvestlgaclon, por lo que seria deseable que se conslderara, con un espiritu
real de cambio, dar autonomia a las instituciones generadoras de
informacion estadistica en nuestro pais, partlcularmente al Instituto Nacional
de Estadistica, Geografia e Informatica (INEGI) o

Ante esa problematica, en esta Investigacmn ‘se recurrid —para el
manejo estadistico—~ al instrumental planteado por académicos de

reconocida solvencia moral e intelectual

:prewo andlisis de sus

argumentaciones y la consideraclon de su fapklicabllidad y oportunidad, entre

los que cabe mencionar a Jullo Bol En| que ‘Hernandez Laos y José Luis

Calva. También se " recurrio~a _'Ias encuestas nacionales de

':Ingreso gasto de los. hogares previo ajuste de los datos; informacién

‘ h‘emerograflca y- elab racion est distic propla con base en diversas fuentes
‘con aceptables niveles:

Se abordara el anali s'de los nlveles de pobreza, asociados al método de

medicion que corresponda trataﬁdo de que queden claros los conceptos
utilizados. * S

El tontenigﬁ d pre ’nt,e'_tr‘abavjo es el siguiente. En el primer capitulo se
vplanté:a‘nka’lgu_nas onsid;—:'ra‘;::iybr)es sobre los dos enfoques fundamentales de

VIa‘eco’yh‘onﬁia la econon)ia' del equilibrio, y la economia del crecimiento y del
bienest: a-necesidad de que ambos enfoques se complementen para que
tecnlco de la economia no sea un fin en si mismo, sino que

*sirva al obJeto SUJeto de la economia: el ser humano.
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INTRODUCCION

En el Segundo capitulo se analiza la evolucion de las condiciones
macroeconomicas y sectoriales en la satisfaccion de las necesidades
: esenciales y se aborda el origen y la naturaleza de los desequilibrios
ic Tambien, se hace un planteamlento de Ios antecedentes

e 'recursos externos. AI apoyar el crecimiento de su demanda doméstica en las

*;exportaclones tradiclonales de productos agricolas y minerales, las divisas
generadas fueron insuficlentes para fmanc1ar ese crecimiento. k

;concentraclon del-ingreso en paises como Brasil, México y Venezuela. Esta

“los nlicleos agricolas tradicionales.




INTRODUCCION

Algunos estudlos plantearon la poslbllidad de que el acelerado
crecnmlento economlco en esos- paises, al concentrar la riqueza en los niveles

onde se advertia el caracter altamente concentrador del

» EIIo ha provocado cada vez mds cuestionamientos a lo que se llegdé a
considerar virtudes del llamado desarrollo estabilizador, que planteaba como




INTRODUCCION

= teSIs central una',va'r‘i’a,hte de la tesis del goteo:"'cfeééf‘fﬁar‘a “distribuir

X ,despues.
Enla etapa'del‘desarrollo compartldo (1970 1976) y durante |os afios de

y‘ vIvienda La suma de los elementos

e empieza a disponer de mas informacion

,nvefsos estudios empiricos. Entre estos, el

6d0|og|'a aplicados por copPLAMAR, para poder contar
,a:evolucion de la pobreza. El andlisis de la pobreza
por. //nea de pobreza .LP) se basé en los ajustes de las encuestas de ingresos

' ‘.'y gastos de 1963 1968 \ 1977 efectuadas por Oscar Altimir.




. INTRODUCCION )

En un trabajo posterior, que lnlcio a mediados de 1988 el proyecto del

las

e trabaJo, en que se revisaron

5'|mportante en esta etapa es el
libro de Enrlque ‘Hernandez ;L 'aos CreC/m/ento econémico y pobreza en
Mex:co, una agenda'par la investlgacmn, UNAM, 1992,




CAPITULO PRIMERO

Las escuelas del pensamiento econémico y la distribucioén del ingreso

1. Marco tedrico para el estudio de la distribucién del ingreso

LA ECONOMIA, COMO LAS DEMAS ciencias sociales, tiene como objeto y sujeto de
analisis al hombre mismo. Su objeto de estudio es el proceso mediante el
cua!l el hombre, como ente social, genera los bienes y servicios con los que
satisface sus necesidades. Asi también, el sujeto de anadlisis es al mismo
tiempo el hombre. Entonces, al ser el hombre parte inseparable de su objeto
de estudio, ello la convierte en una ciencia social.

Lo anterior provee.al analisis econdmico de clerto grado de subjetividad
e ‘inexactitud.' Detrds de cada doctrina, teoria o

‘y, por lo - tang
- klnterpretamon ; ) caV se. encuentra el hombre.en: defensa de sus
_ m*ereses pe'rsonales o ‘de‘grupo. Esas condiciones especuflcas del sujeto de

: anallsis impllcan un determinado énfasis en la forma de Interpretar —en sus
particularldades especificas— la metodologia  que emplea, lo que en

consecuencia trae implicaciones tanto econdmicas como politicas y sociales.
1.1 El mercantilismo

Los elementos basicos del mercantilismo son.la identificacion entre riqueza y
metales preciosos, el fomento de la poblacion, la intervencion del Estado y la
necesidad de una balanza de pagos favorable. El auge de la economia de
mercancias y de Ia'jéconomia monetaria, asi como del capital comercial, en

! Agulléra Verdqi:;b, Manuel, 'Crecimiento econémico y distribucion del ingreso, UNAM, México, 1988, p. 492.
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LAS ESCUELAS DEL PENSAMIENTO ECONOMICO Y LA DISTRIBUCION DEL INGRESO

Portuga| "Francla e Inglaterra, entre otros paises, despertaron el

poco ,del’pensamlento escoldstico.? De hecho, la autonomia

reSponder a los problemas econdmicos
esarro!lo del capitalismo comerclal. En sus estudios no

ivqueza nacional, producciéon, demanda, masa

reocupa'ran mas del desarrollo de la produccién de

V,Lé'sffprii'ncipales tratadistas de .este largo periodo de la historia del °
.pensamiento econdémico y que se incluyen bajo el comun denominador de;“ ’

2 Es la denominacién que se da al conjunto de sistemas filoséficos que predominaron en Europa desde finales de la
época patristica hasta el siglo xvi1. El espiritu de la escoldstica estd teflido de religiosidad, y tiene como tema

fundamental la relacién de la teologia con la filosofia, dando la primacia a aquella, pero por un gran interés por ésta

como su fundamento y razén. 5
3 Es el nombre dado a un sistema monetario, orientado a la defensa sistematica del metal precioso, en el cual la

moneda es libre e intimamente convertible en metal, La cantidad de moneda papel emitida debe ser igual a la de

metal poseido.

e ——
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mercantlllstas fueron Tomas de Mercado y Luis Ortiz, en Espana Jean Bodin,

Jean Baptiste Colbert y Antoine: de Montchrestlen en Francia' Ferdinando

Galiano y Antonio Serra, en Italia, Joshia‘h (;il erar Malynes y, sobre todo,

Thomas Mun, en Inglaterra.

1.2 El liberalismo

Durante los siglos xvi al xvi tuvieron lugar en:Europa profundos cambios

econdémicos y sociales que, adquirieron su pleno desarrollo,

signlﬂcaron la liquidacion del ‘vlejo‘orden eudal'y. el inicio de las relaciones

capitalistas de producclon. .‘Lo\s In‘llén'to'é‘ geograficos, con |la

consiguiente ampliacion de merca :del comercio mundial, el
"aumento de la produccién agrlcola a: evoluclon clentlfca y los inventos

tecnlcos fueron los factores mas Importante que‘ contribuyeron al desarrollo

,de las fuerzas productivas y a la a ul ciq primitiva de capital, base de la

Revolucién Industrial de los,vsjg S XVIIL Y. xxx; Fue una nueva clase social la
que. impulsd estas profuhqés transforg’héciones: la burguesia comercial e
industrial. - Nuevas cost'Um'B're‘ mehta]idédes e ideologias se abrieron paso
" en la lucha contra los prmc e 15 SBCiédad feudal; fa uniformidad de las
creencias religiosas dlo paso a Ia variedad de credos, incluida la tolerancia
del escepticismo; el orden divlno fue sustituido por el cuilto abierto a la
naturaleza humana} surge la tendencia a la investigacion cientifica
independiente apoyada en la experiencia. y en la observacion de la
naturaleza; la doctrina del progreso, con su nocion concomitante de
perfectibilidad mediante la razon, deseché la idea de la inamovilidad social,
basada en la concepcidn teoldgica de la sociedad; la ciudad sustituyd al
campo; los banqueros industriales y comerciales reemplazaron a los nobles,

clérigos e hidalgos.
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LAS ESCUELAS DEL PENSAMIENTO ECONOMICO Y LA DISTRIBUCION DEL INGRESO

"En_el centro de la mentalidad burguesa se situaba la idea de lucro vy,

"junto a ella, una nueva concepcion individualista del hombre y la sociedad

" .basada en las nociones de libertad y democracia. De acuerdo con las

necesidades de las nuevas relaciones sociales, surgié una nueva doctrina
politica y econdmica justificativa del orden burgués: el liberalismo.

Para el rapido desarrollo de las nuevas fuerzas productivas, los patrones

de la vieja sociedad feudal resultaron estrechos e inoperantes. La burguesia

y el IIberaIismo _consolidaron su poder tras una dura lucha contra la

anstocracua, el clero y las monarquuas absolutas, defensoras del viejo orden

de Europa, la burguesia triunfante impuso su nueva

ertiente,, polltlca, los pensadores que mas influyeron en la

: ',_“atribuciones del individuo y del Estado; la divisién de
el -Estado: legislativo, ejecutivo y judicial; fa adopcién y

_ ibertad de los ciudadanos: libertad de pensamiento, de
'_‘expresion‘ de culto y de reuniodn, entre otros.

13




LAS ESCUELAS DEL PENSAMIENTO ECONOMICO Y LA DISTRIBUCION DEL INGRESO

El liberalismo es la ideologia que defiende la no intervencion del Estado
en la economia; como corriente intelectual predomin6é en los inicios del
capitalismo y proclamaba la plena libertad del hombre en todos sus actos.

Como cuerpo de doctrina econémica, el liberalismo se gesté a lo largo
del siglo xviir en dos vertientes completamente distintas: la de los fisiocratas
y la escuela clasica. Para los fisiocratas, el orden natural es producto de los
actos del individuo en cuanto ser libre que obedece a las indicaciones dadas
por los sentidos. Se atribuye al fisiocrata francés Gournay la célebre frase:
Laissez fa/re, Ialssez _passer, le monde va de lui meme: Dejad hacer, dejad
pasar, eI mundo va,por 5| solo.

‘ataques frontales por: parte‘ de la corriente de pensamiento a los que se ha

definido: como ‘o i /IS as utoplcos. Pero es a partir del ultimo tercio del siglo

14




LAS ESCUELAS DEL PENSAMIENTO ECONOMICO Y LA DISTRIBUCION DEL INGRESO

. vxt_x' cuando los principios del liberalismo fueron puestos en entredicho por la
pfopfa evolucién del sistema: al surgir la concentracion de empresas,
':numerosos paises adoptaron regimenes proteccionistas y el Estado

~interviene cada vez de forma mas decidida en la vida economica, y por la
apérlcién de un cuerpo doctrinal dispuesto a sustituirlo totalmente: el
socialismo cientifico. Como consecuencia, el liberalismo econémico, heredero

. de los fisiécratas y de los clasicos, deriva hacia las escuelas neoclasica y

, marglnallsta, definidas en parte por oposicién al socialismo y en funcién de

o Ias nuevas caracterlsticas que adopta el sistema capitalista.

' Ante Ia existencia “de reglmenes socialistas y fascistas aparece el

neoliberalismo, defensor de la vigencia de los principios clasicos mediante

una decisiva intervencién del Estado, para que este establezca la libre
competencia cuando se vea amenazada.

2. El concepto de renta y su significado entre los clasicos

La escuela clasica va de finales del siglo xvii1 a principios del xix. Segun elia,
el sistema econémico debe funcionar sobre la base de la libre Iniciativa
privada y de la competencia empresarial; ataca, por lo tanto, la intromisién e
intervencion del Estado en el funcionamiento del capitalismo. La escuela fue

vfundada por. Adam Smlth y sus otros ‘miembros prmcipales fueron David

diferentes partes'de'la economia (produccién, consumo y distribucién) estan
“un sistema de leyes econdmicas ajenas a la voluntad de

15




LAS ESCUELAS DEL PENSAMIENTO ECONOMICO Y LA bISTRIBUCICN DEL INGRESO

los hombres. De esta manera, la fuerza de la competencia es la que
determina por si sola los precios, los beneficios, los salarios y las rentas.
“‘Cuando se produce algin desequilibrio, la mano invisible del poder de la
competencia hace que el sistema tienda otra vez hacia una posicion de
equilibrio; légicamente, la actuacion del Estado debe ser minimizada,
aunque, de todos modos, deba aceptarse su actuacion en ciertas esferas
publicas, como la defensa y la lucha contra la indigencia. Todo el aparato
tedrico clasico reposa sobre la creencia de que el valor de las mercancias
estd determinado fundamentalmente por el trabajo. La escuela cldsica tiene
ukn'éty'hblyto social que sobrepasa al econémico; en realidad, fue “la punta de
I__ari'za"d'el capitalismo para eliminar el feudalismo”, al atacar su forma
}'"é"to‘némica: el mercantilismo.

2.1 La teoria de la distribucion de Adam Smith
El problema fundamental que abordé Adam Smith, el fundador de Ia

economia politica clasica, fu= la investigacién de los factores que determinan
_.el.crecimiento de la riqueza, a la que concebia como la cantidad de bienes

“utues Y necesarlos que se consumen anualmente en una nacion.* Su

\expllcacion de’ que la causa or/gmar/a de la riqueza lo constituye el trabajo

‘an él de Ios habitantes de un pais configurdé una primera versidn de la teoria
de valor-traba]o, punto de partida tedrico de David Ricardo y de Carlos
] y que pasarla a ser un elemento distintivo del denominado anélisis

‘ oncepclon del valor de Adam Smith, en el “estado
rudoy primitivo de a socledad” Senel que no hay apropiacidn privada de los

Smlth Adam, Inv stlgacldn obre I3 naturaleza y causas de Ia riqueza de las naciones, México, Fondo de Cultura
VEconémIca, 1992, p.:3, i SR

3 Smith, Adarn, opus c/tatum, P47, -
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LAS ESCUELAS DEL PENSAMIENTO ECONOMICO Y LA DISTRIBUCION DEL INGRESO

recursos productlvos, eI valor de cambio es el resultado de la cantidad de
trabajo necesario para producir una mercancia. Ello significa entonces que el
producto mtegro del traba_]o pertenece al trabajador y, por lo tanto, el precio
de los productos se resuelve en una sola categoria distributiva: el salario. En
cambio, “en el estado moderno de la sociedad”,® en el que hay acumulaciéon
de capital y propIed‘ad privada de la tierra, el valor de cambio debe permitir
retribuir no sélo al trabajador, sino también al capitalista y al terrateniente.
Es decir, el valor de cambio es igual a 1a suma de salarios, beneficios y renta.
Por lo: conslguiente, el precio de Ias ‘mercancias se resuelve en la retribucién
al trabajo (salarlo),

a la: acumulaclon de capital (beneficios) y en el pago a
los propletarlos prlvados'de Ia tierra (renta)

7

ampo de variables economicas. El modelo se considera en una primera

,quevregulan la: oferta de plata, asi como por los cambios en la demanda
nterior. de’ plata Bajo el supuesto de inalteracion de las condiciones de la
oferta de metal monetario, Smith sostenia que, a partir de una situacién

general de equilibrio general (precios comunes en plata del trigo en el
comercio mundial), un incremento en el nivel global de actividad en cualquier

¢ Smith, Adam, op. cit,, p. 48.

? A este respecto es necesario comentar que —de acuerdo con Maurice Dobb— en términos rigurosos Adam Smith
carecla de una teoria de la distribucién, Véase: Dobb, Maurice, Teorfa del valor y la distribucién desde Adam Smith,
Buenos Alres, Siglo xx1, 1975, p. 80. En contraposicién a esta opinién, Samuel Hollander considera que Adam Smlth
si expuso en L3 rlqueza de /as naciones una teoria de la distribucidn, Véase: Hollander, Samuel, La economia de
David Ricardo, México, Fondo de Cultura Econémlca, 1979, pp. 27-68,

8 Smith, Adam, op. cit,, p. 89,
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LAS ESCUELAS DEL PENSAMIENTO ECONOMICO Y LA DISTRIBUCION DEL INGRESO

pais generara una caida en el precio en plata del trigo, como condicién previa
nécesarla para la entljada'de metal. Luego, evidentemente, la entrada de
metal eleva el pre'cl‘o‘déI_trlgo (y, por lo consiguiente, su salida lo bajara en
Ios palses que pi r n bmetal) hasta que se alcanza un nuevo equilibrio
7cuando el precl en mef'al del trigo es igual de nuevo en todas partes.

del trabajo” es explicar ambos precios del trabajo, el nomina! y el

i f’preclo en,tngo. No obstante, lo esencial de la argumentacién es que los

? Smith, ‘Adam, op; cit.; p; 123.’
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LAS ESCUELAS DEL PENSAMIENTO ECONOMICO Y LA DISTRIBUCION DEL INGRESO

“Pero él "r‘egular el ‘precio pecuniario de todas las demés especies de! producto
primarlo de Ia tlerra, regula también el precio de los materiales de la mayor parte de
) las. manufacturas. Regulando el precio de los salarios del traba;o, ha de regular el de

Ias artes manufactureras y -de la Industria. Pero, al - regular ambos, regula la

1 anuf ‘ctura enteraL El preclo nominal del trabajo, y de todo articulo que sea producto

l»esfue/zo del hombre, ha de aumentar o disminuir en proporcion al

oportunldad al que deben acomodarse todos los otros
otacion de la tierra.) Un incremento de los salarios en

asico smithiano se ha dado por supuesta una tasa

artlcular de [ cimlento del capital y, por lo tanto, una tasa particular —a
3 largo plazo-— de salarlos reales. La tasa de beneficios se toma también como
Vdada. No obstante una tesis fundamental es que la tasa de beneficios

tenderd a’ descender en el curso del proceso de expansion econdmica,
mientras. que Ia tasa de salarios reales tendera a subir a causa de la tasa

creciente de [acumulacion de capital. Debemos tener en cuenta que la

argumentacmn e reFere a variaciones en la tasa de beneficios bien sea real

_o en trigo, y.no, solamente a la'tasa nominal o en plata.

“10 gmith, Adam, op. cit.; p. 136.
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fa tasa tiende a caer con.la acumulacién, com

Cuando los capltales de muchos comerclantes rlcos se’ invierten en’ mismo negoclo, f

la natural competencla que se hace entre ellos tiende a reduélr su benefclo y cuando‘
tiene lugar un aumento del capital en las diferentes actividades que. se desempenan en’
la respectiva sociedad la misma competencia producird efectos slmilares en todas
ellas, ™! ‘ SR

2.2 la teoria de la distribucién de David Ricardo

David Ricardo es considerado el maximo exponente de la economia politica
clasica, al que da un fundamento metodolégico y conceptual en tanto ciencia
social.. En una de sus obras importantes, Maurice Dobb sefiala que hasta
: 1817 aiio de la publicacién de los Principios de David Ricardo, “no hubo
nada que pudlera llam 'rse un slmple sistema tedrico de economia politica, ni
- aun.como bosqueJo' reIImInar”. En lo que es de nuestro interés, ya desde el

prologo de su -obra fundamental ‘David Ricardo apunta que el producto de la

Aes ‘clases sociales de la comunidad: “el propietario

*tierra sre.ldivstrl

_ , el dinero o stock Necesario para su cuitivo y los
k;trabajadores poricuya, Industrla,es cultlvado" Y enseguida agrega que en las

‘ﬂ‘dlferentes etapas hlstoncas de‘la sociedad “las proporciones del producto

: total de la tierra’ que'c ponderan a cada una de estas clases, bajo los

nombres de rentas ,beneflclos y salarios, seran esencialmente diferentes,

" Smith, Adam, op. ¢it., p. 180. ¢
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dependeran principalmente de la fertilidad del suelo, de la acumulacién de
capital..., de la poblacion y de la habilidad del ingenio y de los instrumentos
empleados en la agricultura.”*? De esta forma David Ricardo llega a
establecer que el problema fundamental de la economia politica es e! estudio
de la determinacidn de las leyes que regulan dicha distribucion.
Adicionalmente, de acuerdo con la nocion de David Ricardo no se puede
comprender “el efecto del p'rogreso de la riqueza sobre los beneficios o los
salarios” sin el. éonoclmlento de la “verdadera doctrina de la renta”, lo cual
nos Ileva a estudlar uno de los aspectos centrales de su obra, lo que en la

“h storia de Ias ‘ideas econdémicas se conoce como teoria de la renta

jd/ferenc/al.
En su.breve pero famoso trabajo titulado “Ensayo sobre la influencia del

'bajo precio del trigo sobre las utilidades del capital”, publicado en 1816,

o ,‘D‘a'vi:d Ricardo busca demostrar que el gravamen impuesto a la importacion

"‘dé, granos generaba una renta extraordinaria para los terratenientes y una
reduccl()h en términos reales, tanto de los salarios como de los beneficios.

A medida que una socledad progresa —nos dice David Ricardo en su

e “ensayo o se genera una mayor demanda de alimentos. Pero esa demanda

a’.con mayores inversiones en la produccidn
,_se ha limitado la posibilidad de adquirirlos

”’tierras de menor. calidad

H Cuando ello sucede, la menor productividad de las

‘ "tlerras menos'fertlles Ia imposibilidad de importar granos, conducen a que

12 Rli:ardo, Da\)ld,'Prln;Iplos de economla politica y tributacién, México, Fondo de Cultura Econdmica, 1973, p. 17.
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“'surja una renta extraordinaria equivalente a la diferencia de productividades
de los distintos tipos de tierra empleados.
En el capltulo “Sobre el valor” de los Principios de economia politica y

trbu aCIon, David Ricardo propone el uso de la teoria del valor-trabajo como

estructura ‘basica para el analisis de la tasa de beneficios; es decir, busca

Justlficar eI uso de la medida en trabajo del valor, en términos de la cual no
roduclran alteraciones de los precios relativos ni, por lo tanto, del valor

del producto que se debera repartir, aunque se produzcan cambios en la
distribucién. Respecto a lo que se conoce como “problema Ricardo” Piero
Sraffa sefiala lo siguiente:

El problema del valor que preocupaba a Ricardo consistia en como encontrar una
medida del valor que permaneciera invariable ante los cambios en la distribucion del
producto, porque si una subida o una disminucién de los salarios generase de por si un
cambio en la magnitud del producto soclal, seria muy dificil determinar con precisién
los efectos sobre los beneficlos.”?

David Ricardo limitd la esfera de su discusién a “aquellos bienes que
pueden producirse con mayor cantidad, mediante el ejercicio de la actividad
humana, .y en cuya produccién opera la competencia sin restriccion”.*
Dichas mercancias se cambian en la “sociedad primitiva” de acuerdo
solamente a sus:insumos relativos de trabajo, pero el principio general se
cumple siempﬁr»es.“Con base en ello rechazé la posicién de Adam Smith segun

la cual las mercancias varian de “valor” no “en proporcién a que se empleara.

mas o menos-trabajo en su produccién”, sino en “proporcién a la mayor o

wmenor cantidad de [clerta] medida patrén por la que se.cambian” (oro,’ plata,'

trigo o trabaJo‘),

estando todas estas mercancias sujetas a la variacién deA sus-
“insumos de trabaJo. El trabajo mismo es variable, bien ‘a ca'USa,'_de

Y Hollander, Samuel, La economia de David Ricardo, México, Fondo de Cultura Econdmica, 1979, pp. 27- 68
' Ricardo, David, op. cit., p. 123,
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‘alteraciones del salario en mercancias por unidad de trabajo o por “el precio
variable de los alimentos y de otros bienes necesarios, en adquirir los cuales
se gastan los salarios del trabajador”.'®

David Ricardo insistié en que el insumo relativo de trabajo sigue siendo,
incluso en la economia desarrollada, “la Unica circunstancia que puede servir
de norma” del valor de cambio; y critica a Adam Smith por presentar el pago
de renta y beneficios como influencias que operan sobre el valor de cambio
de manera completamente independiente de los insumos relativos de
trabajo. Debido a que Adam Smith “no habia analizado... los efectos de la
acumulacién de capital, ni la apropiacién, sobre el valor relativo”,'® David
Ricardo consideré qué modificaciones de la teoria pura del valor trabajo
requeria la introduccién de la renta y los beneficios y definir las condiciones
en que seria aplicable incluso a una economia desarrollada. Era necesario,
por lo tanto, “determinar en qué medida se modifican o alteran los efectos
que producen abiertamente en el valor de cambio de las mercancias la
cantidad comparativa de trabajo que se emplea en producirlas, con la
acumulacién de capital y pago de renta”.!’

Es esencial tener en cuenta que el interés primordial de David Ricardo se
centraba en /os cambios en la estructura de los precios relativos. Emprende
la investigacion de las variaciones de los precios relativos bajo el supuesto de
que las diferencias de salarios son constantes, aunque en el calculo en los
costos de produccion en trabajo se han de tomar en cuenta las diferencias de
salarios entre diversas clases de trabajo.

Es importante destacar que la preocupacién de David Ricardo por los
cambios en la pauta que siguen los precios relativos puede comprenderse
mejor si se tiene en cuenta que su objetivo final era determinar las fuerzas

'S Ricardo, David, op. cit.,, p. 123,
16 Ricardo, David, op, cit., p. 127,
7 Ricardo, David, op. cit., p. 179.
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que gobiernan la fasa de rendimiento del capital. Expresado brevemente, ia
discusion éobre la teoria del valor era una cuestion preliminar necesaria para
abordar el ‘tema :principal, pero no lo considera en su propio interés
intrinseco. Acepta que se utilizacen bienes de capital incluso en el “estado
primitivo.” _Dé'équf;'que el contenido en trabajo de las mercancias incluye
trabajo tanto .inmediato como indirecto. Pero incluso cuando se han
introducido los beneficios, los precios relativos, bajo determinadas
circunstancias, pueden continuar estando en proporcion al insumo de trabajo
(incorporado directa o indirectamente). En este caso el aumento de los
salarios no alteraria el tipo de cambio entre dos mercancias.

No obstante, la tesis de que la modificacion de la distribucién no hace
cambiar los precios relativos parte de! supuesto de que los capitales de dos
productores “son de igual valor”. En esta parte el objetivo de David Ricardo
es demostrar que la reduccidon de la participacion de cada producto con la
gue se queda el productor capitalista no se podria “compensar” mediante
una mejora en el dominio de su producto sobre la otra mercancia, porque los
productores de ambas mercancias se veran igualmente afectados por la
alteracion de la distribucion entre salarios y beneficios en los dos productos
netos. Esto en el caso de que las mercancias en cuestidn requieran insumos
iguales de trabajo inmediato con iguales capitales circulantes y equipo de
capital de “igual valor y duracién”.

3. La concepciéon marxista sobre la renta
Carlos Marx parte en su teoria del valor del concepto de trabajo incorporado
de Ricardo, desarrollandolo e intentando hacer rigurosa al maximo la teoria

ricardiana. Define la fuerza de trabajo como una mercancia constituida por la
suma de cualidades que hacen al hombre capaz de producir trabajo; al vaior
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‘de la fuerza de trabajo, como el trabajo necesario para mantener y
deysarrollar la capacidad de trabajo de los hombres; y al trabajo, como la
- actualizaciéon de la fuerza de trabajo. Marx se plantea frontalmente un
problema no resuelto en Ricardo, el beneficio del capitalista, plusvalia
-generada por el hecho de que la cantidad de trabajo que el trabajador
efectia es superior a la cantidad de trabajo precisa para la produccion de sus
medios de subsistencia, siendo la diferencia entre el valor producido y el
consumido la plusvalia. Define el concepto de capital variable como el costo
dela ‘mérri:rancia fuerza de trabajo, y el de capital constante como el costo de
'-Ips‘[‘nsjt'fumentos productivos distintos a la fuerza de trabajo. El valor serd
deﬂnldo por la suma de capital constante, de capital variable y de plusvalia,

‘cdn iq une composiciones organicas distintas producen en mismo valor, pero
““distinto tipo de beneficios.
: Para Marx, la renta es una parte de la plusvalia generada por los obreros
asalariados de la cual se apropian los terratenientes por ser los duefios de la
tierra. La renta representa el excedente de la plusvalia sobre la ganancia
media establecida en la agricultura. Asi, la renta se presenta en dos formas:
renta absoluta y renta diferencial. La renta absoluta la reciben los
terratenientes Unicamente por ser los duefios de la tierra. El terrateniente
recibe esta renta aunque no participe en el proceso de producciéon agricola.
Con. el desarrollo del sistema capitalista la renta tiende a incrementarse, lo
mismo que el precio de la tierra.

Marx distingue dos formas de la renta diferencial a las cuales llama
“primera forma de la renta diferencial’ y “segunda forma de la renta
diferencial”. La renta diferencial en su primera forma surge de la mejor
fertilidad de la tierra y de la mejor situacidn de la misma. Esta renta es una
parte de la plusvalia generada en el proceso de produccién agricola que va a
los propietarios de las tierras mas fértiles y mejor situadas. Esta primera
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forma de la renta diferencial proviene del plustrabajo de los trabajadores
agricolas que tienen mayor productividad debido a que las tierras son
relativamente mejores en cuanto a la fertiidad y situacion respecto al
mercado.

La renta diferencial en su segunda forma surge como un excedente sobre
la ganancia media del capitalista, debido a las inversiones adicionales de
capital que son relativamente mas productivas. Esta segunda forma de la
renta diferencial es tipica en el desarrollo de la produccién agricola, que ha
~alcanzado un alto grado de desarrollo y que utiliza inversiones intensivas de
vacapltal sin incrementar el tamaiio de la tierra, pero que incrementan la
productlvldad en forma notable y hacen posible el desarrollo de un excedente

";gcr ado por los trabajadores agricolas del cual se apropian los que realizan

: ,'dichas inversiones.
‘ En EI cap/ta/ Marx nos habla también de la renta de monopolio, que existe

]cuando Ios productos agricolas se venden por encima de su valor, es decir,

] 'recios de monopolio, lo que ocurre con tierras que se dedican
al cultivo de especles poco comunes. Con ello se establece un monopolio
& sobre dichas tierras- y productos. En esta forma la renta de monopolio es un

v "'ingreso extra que ‘reciben ciertos terratenientes debido a que el precio de los

productos agricolas es mayor que su valor y que su precio de produccién.®
4. La teoria marginalista

El marginalismo surge como doctrina econém.lca a partir de 1870, al romper
con la tradiciéon del pensamiento econdmico de la fisiocracia y de la escuela
clasica. Esta fundamentada en una teoria subjetiva del valor cuyo método es
el analisis marginal, del cual deriva su nombre.

18 Marx, Carlos, &/ capital, volumen 111, México, Fondo de Cultura Econdmica, 1979.
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Las principales corrientes del marginalismo son las siguientes: a) la
escuela austriaca, que funddé Karl Menger y cuyos representantes mas
destacados fueron Friederich von Wieser y Eugen Béhm-Bowerk; b) la
escuela de Lausana, donde sobresalen Ledn Walras y Wilfredo Pareto; c) el
marginalismo britdnico, con W. S. Jevons; d) el marginalismo
estadounidense con John Bates Clarck, Irvin Fisher y F. W. Taussig. El
marginalismo rompe con la 'tradlcién cldsica en varios sentidos: 1) sustituye
la linea de investigacion del valor-trabajo por una teoria del valor subjetivo;
2) a la preocupacion por el desarrollo y la produccién opone la preocupacién
por el equilibrio (ya sea del consumidor, de la empresa, del mercado o del
multimercado); 3) abandona la concepciéon clasica del proceso econdémico
(utilizacién del trabajo con el fin de obtener un excedente, que se realiza
como valor sobre mercado) y la sustituye por otra, en la que no se produce
excedente, sino retribuciones en los factores de produccion; 4) de una
concepcion de la sociedad divida en clases se pasa a una concepcion
individualista y “atomistica”._v

Las principales aportaciones de la escuela marginalista pueden
sintetizarse en tres puntos: 1) la teoria subjetiva del valor, basada en la
utilidad marginal que los bienes reportan al consumidor independientemente
de la cantidad de trabajo necesario para su produccion; 2) la teoria del
equilibrio general. El problema se plantea de la forma siguiente: dada cierta
cantidad de recursos productivos, dada cierta técnica de produccién y dado
el sistema de preferencias de los sujetos econdémicos, se trata de determinar
la cantidad de bienes producidos y cambiados y los precios de dichos bienes.
Se suponen cuatro categorias de sujetos: terratenientes, trabajadores,
capitalistas y empresarios. Se parte de una hipotesis: la competencia
perfecta, y de que existe un sistema de precios casual.
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A partir de estos supuestos se desarrolla un proceso l6gico, en el cual
cada sujeto ofrece y demanda bienes en distinta cantidad, buscando una
‘posicion de maxima satisfaccidon individual. Naturalmente, partiendo de un
- slstem'a de precios casual, no se puede suponer que la oferta y la demanda
de‘tada bien sean iguales. Respecto a los precios iniciales, apareceran
‘raumenftos en los bienes en que la demanda supere a la oferta y
«vf;dlsmlnuciones en los casos en que la oferta supere a la demanda. A cada

_;nueva “configuracién de los precios corresponderan otras demandas y otras
:o”fekrtas.‘EI proceso continuara hasta el punto en que se dé la igualdad entre
*las' cantidades ofrecidas y demandadas. Se verificard entonces un equilibrio

= vgenerél, en el que la condicién de maxima satisfaccion conseguida por cada

y-sujeto serda compatible con las conseguidas por todos los demas. Es
'Interesante destacar que, dada la enorme cantidad de elementos y relaciones
existentes, el lenguaje matematico se hace poco menos que imprescindible
para expresar completamente la teoria del equilibrio general.
Concretamente, el sistemma walrasiano (la expresién mas completa de la
teoria del equilibrio general) se traduce en un imponente sistema de
ecuaciones algebraicas. Perfeccionado y simplificado, se ha visto que podia
tener gran utilidad para la planificacién econémica. El britanico Marshall y el
estadounidense Fisher han enunciado teorias relativas a equilibrios parciales,
‘de mercados particulares y no del sistema econémico en su conjunto.
‘.'-'No\_obstan‘te, tanto la teoria del equilibrio general como la del equilibrio
'pa"r;’cial’vdejah a un lado problemas econémjcos fundamentales. En primer

‘Iu'gar, no expllcan la formacion de capital. En segundo Iugar, parten de una

endlente ‘a un estado estacionario, lo que es practicamente

,JInexustente. La teorla del equilibrio general ha sido utilizada frecuentemente
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para realizar -una apologia del sistema de libre mercado. Sin embargo, en su

desarrollo original, se pretendié hacer una teoria general, vdlida para
cualquier sistema econdmico. Por ultimo, hace uso de la instrumentacion
a‘nalitlca, de un nuevo lenguaje capaz de ser matematizado. El caracter
estatico de las hipdtesis de la escuela facilité el desarrollo del analisis

matematico. Instrumentos tan fundamentales como las funciones de
. demanda y las elasticidades marginales de sustitucién, entre otras, se
crearon en esa época.

5. La economia: sus dos enfoques fundamentales y su punto
de ruptura

El punto esencial de partida en el analisis econdmico se da en el siglo xvI, al

surgir el primer intento de articular una explicacion del funcionamiento
economico con el mercantilismo. Este cuerpo de ideas presentaba una
explicacion de los mecanismos de generacion de riqueza que llegé a
conétituir el eje del analisis econdmico por los siguientes cuatro siglos.

~Con‘ Ia crltlca ala interpretacmn mercantilista, a fines del snglo XVIII

A nes el siglo xix se da el proceso de ruptura en el andlisis econémico:
. por un: Iado-tiende a consolidarse una corriente que da mas importancia a los

aspectos tecmcos de la economia y, por el otro lado, existe otro grupo de
7 Istas que busca explicar las causas del crecimiento de la riqueza y su
~dlstrlbuci_9n.

T Agulle‘ra‘ Verduzco, Manuel, Crecimiento econdmico y distribucién del ingreso, UNAM, México, 1998, p. 493,
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- Lo anterior origina dos corrientes esenciales en el analisis econdmico del
siglo xx: una, la economia del equilibrio y, la otra, la economia del
crecimiento y del bienestar.

5.1. La economia del equilibrio

La economia DEL equilibrio fue impulsada por los economistas neoclasicos de
la escuela matemética en su preocupacion por determinar los parametros de
estabilidad en el funcionamiento econémico.

La economla del equilibrio se sustenta en las nociones del ingeniero

‘ffrances Leon' alras y en las aportaciones de William Petty.? Es un enfoque

: -de orden tecnlco que en el nivel macroeconomico se relaciona con la forma

optima de asugnacnon de recursos y el empleo de los recursos productivos
. escasos, y en lo econémico plantea la busqueda de los equilibrios mediante
mecanismos de ajuste y estabilizacién.

5.2. La economia del crecimiento y del bienestar, su enfoque

La llamada economia del crecimiento y del bienestar estd conformada por
una vasta gama de corrientes tedricas, que heredan en diferente grado el
pensamiento clasico, desde la escuela marxista hasta las interpretaciones
- keynesianas, que se derivan del cisma de la teoria econdmica clasica.?

- Para jAn‘iartYa Sen, el enfoque de la economia del crecimiento y del
”vblenésft‘ka?r,'iaunque esta relacionado en forma inmediata con la consecucion
. de riqueza.- vlnculacnon, en un nivel mas profundo, esta ligada a otros
uponen ,Iarvaloraclon y el desarrollo de objetivos mas basicos.

21 gan. Amartya; Sobre ética y economia, Alianza-Consejo Nacional para I2 Cultura y las Artes, México, 1999, p. 23.
-8 Agullera Verduzco, Manuel, op. cit., p. 494.
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Este enfoque econdmico se relaciona en Ultima instancia con la aplicacion de
criterios éticos y politicos.

Para Sen, Aristételes relacionaba lo anterior con el fin de conseguir “lo
bueno para el hombre”. AUGn mas, apuntaba  caracteristicas
fundamentalmente colectivas: “si bien merece alcanzar este fin Unicamente
para un hombre, es mejor y mas divino alcanzarlo para una nacién o para las
ciudades-estado”.??

Si se examina en qué enfoque hacen mds hincapié las publicaciones sobre economia
moderna, es dificil no darse cuenta del abandono de! andlisis normativo profundo y de
la ignorancia de las consideraciones éticas en la caracterizaciéon del comportamiento
humano real.?®

Segun Amartya Sen, para avanzar en la busqueda de nuevos paradigmas
B b,economlcos que permitan a la ciencia econdmica moderna sortear con éxito
“los complejos problemas que plantea la economia contemporanea se
lkre nc trar el balance adecuado entre los dos principales enfoques

o -del analisis 'economico

2 gen, Amartya, op. cit., p. 21.
B 1bidem, p. 25.
M Ibid, P 25.
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CAPITULO SEGUNDO

El desarrollo econdmico y la distribucién del ingreso en México

1. Contradicciones del crecimiento econémico y crisis

A PARTIR DE LA SEGUNDA GUERRA MUNDIAL, México adoptd para su desarrollo
economico el modelo de sustitucion de importaciones, proceso que continué
en forma ininterrumpida durante poco mas de tres décadas. Para la segunda
mitad de los afios setenta, toma auge en el pais el crecimiento econémico
basado en la explotacion y exportacion de hidrocarburos, etapa que se
interrumpe a principios de los afios ochenta, al desplomarse el precio del

‘crudo en los mercados internacionales, con lo que se inicia la crisis
econdmica de los ochenta y el cambio a un nuevo modelo de desarrollo
econdémico que se orienta al exterior.

Entre 1940 vy. 1960 México adopta la primera etapa del proceso de

5 lndustrlallzaclon-por ustltuaon de /mportacmnes, etapa caracterizada por la

rante ese ‘tiempo, la economia mexicana incrementé su

't'e'ng »b‘rruto (p1B) en 6.4 por.ciento anual en promedio, el

la. segunda etapa del proceso de sustitucion de

mportaciones : a :principios-'de los afios setenta, al iniciar la produccidon

" Hernandez Laos, Enrique, Crecimiento econdmico y pobreza en México, Unam, México, 1992, p. 22.
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'”’domestica de bienes de consumo duradero y algunos bienes intermedios y de
capltal utlllzando tecnologia relativamente mas compleja que en la primera
etapa. La rigida politica proteccionista se acentlia, extendiendo a nuevos
‘cambos la reglamentacién de los permisos de importacion de los productos
" industriales que sustituiran las importaciones, lo que elimina virtualmente a
la competencia externa de los mercados domeésticos de productos
industriales.? Lo anterior dio lugar a que se diversificaran las actividades
industriales y se incrementaran grandemente las ganancias oligopdlicas, que
influyeron de manera determinante en la forma de distribucion del ingreso de
los hogares en ese periodo. Al mismo tiempo se instrumenté una deliberada
politica de transferencia de ingresos de las actividades primarias a las
industriales y comerciales, mediante el mantenimiento de precios de
garantia decreclentes en términos reales para los principales productos
agricolas. T

Para comprender el”reclente desequilibrio de la economia mexicana de la
década de los" anos setenta, se deben mencionar los siguientes factores:

o a) Un procesb de sustitucion de importaciones basado en la produccién

. 'de_bienes de consumo —sobre todo de uso duradero— dirigido a un
mercado reducido como reflejo de una alta concentracién del ingreso
que el mismo modelo de desarrollo industrial contribuyd a sostener y
aun a agravar;

b) Una baja rentabilidad de ia produccion destinada al mercado externo,
agudizada por una falta de competitividad originada por el
desaprovechamiento de economias de escala, debido al crecimiento
anarquico de empresas en mercados de tamafio reducido;

2 1bidem.
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c) La participacién creciente de inversion extranjera con un alto
contenido de importacion de bienes de capital intermedios y el rapido
crecimiento de pagos al exterior que esa mayor participacion implica; y

d) Una participacion econdémica estatal en respaldo de los rasgos
“anteriormente mencionados del desarrollo industrial en su conjunto.?

fEntre 1960 y 1971, la economia crecié en promedio 6.3 por ciento,

; mlentras que las importaciones, como resultado de la politica de sustitucion

i de importaciones, crecieron sélo 4.2 por ciento en términos reales. El
" consumo crecié en 6.5 por ciento anual. En los afios sesenta se presenta un
'pérlodo de crecimiento econdémico sostenido al que frecuentemente se le

denomina desarrollo estabilizador —por la estabilidad cambiaria—, lo cual se
tradujo en una relativa estabilidad de precios: 2.5 por ciento anual en
promedio en el indice de Precios al Mayoreo en la Ciudad de México (1pMCM).

AUn asi, en esta etapa se acumularon crecientes rezagos en el sector
agropecuario que repercutieron en la distribucion del ingreso de los hogares
e impactaron en la evolucidn de los indices absolutos de pobreza.

Desd’erel inicio de la década de los sesenta, resultaba evidente el gradual
, ago‘tyamlentd,-dé 'pr_’o:cé's‘o de sustitucion de importaciones, que al obedecer a

iversificada estructura de la demanda doméstica,
-estimuld’la creacién de industrias de bienes de consumo durable y de bienes
intermedios de tecnologia relativamente mas compleja. Debido a la debilidad

‘mercado - Interno, la continuacién del proceso se tradujo en una

industrializacion no generalizada, por el empleo de tecnologias intensivas de
- capital disefiadas para mercados de mayores dimensiones.

A pesar de que entre 1971 y 1977 la economia crecié a niveles similares
que en la década previa, el agotamiento del proceso de sustitucion de
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) él:"nl\'/'el ‘de las importaciones, revirtiendo la tendencia

‘importaciones elev

decreciente qu’ |a reglstrado en las décadas anteriores. En algunas

; ocaslones se denoml }a 2 este periodo desarrollo compartido, en el cual los
'agregados economicos reglstran un menor dinamismo que en la década

anterior.

En la década de los afios setenta la economia mexicana se caracterizé
por el deterioro en la capacidad de su aparato productivo para generar un
monto de exportaciones que fuera suficiente para financiar las importaciones
necesarias para continuar el crecimiento histérico de la produccién y el
empleo. Como resultado, se obtuvo un lento crecimiento econémico,
asociado con elevados déficits de las balanzas comercial y de pagos.

Las causas que originaron el déficit de la balanza comercial fueron
producidas por una combinacion de factores que se pueden sintetizar en el
paulatino agotamiento de las fuentes internas de financiamiento del proceso
de industrlallzaclon desarrollado desde principios de los afios cincuenta.®

= modelo de industrializacion mexicano se baso inicialmente en la idea

“de’ que eI deﬂcit comercial externo manufacturero que se generaria por su

puesta,en marcha, seria financiado por el superavit comercial externo que se
obtendria por las actividades del sector agropecuario. Sin embargo, las
modalidades que adopté el desarrollo industrial determinaron que la fase
inicial de rapida expansion de su déficit comercial externo se hiciera
permanente y no mostrara una clara disminucion. Los supuestos del modelo
de desarrollo industrial se vieron rebasados por el “*prematuro” deterioro del
superavit comercial agropecuario y el resultante debilitamiento de esta
fuente de financiamiento. Si bien en el periodo 1961-1965 el superavit
agropecuario financiaba practicamente la mitad del déficit industrial, para
1974 esa fuente de financiamiento era ya insignificante.

3 Mlnlan, Isaac, “Devaluaclén, petrdleo y alternativas de desarrollo” en Revista Economia de América Latina, afio 1,
numero 2, marzo de 1979, p. 172,
4 1bid, p. 171.
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o 'COn, la Intencién de mantener bajos los precios y tarifas de los bienes y
‘v,sér_\iiéi'os_ del sector publico como un estimulo al crecimiento y a una
i:’,ihsufiéiehte captacién impositiva que financliara el creciente gasto
" gubernamental, se ocasioné que éste dependiera del crédito interno y del
'endeudamlento externo. Como consecuencia, ademas de que se limito la
capacidad de acumulacién de las empresas del Estado, provocd un circulo
vicioso que se tradujo en crecientes presiones inflacionarias en el pais.

Los mayores indices de inflacién interna, con aumentos de precios del
16.5 por ciento en promedio y un tipo de cambio fijo, provocaron la
sobrevaluacién del peso en relacion con el ddélar y generaron crecientes
problemas en la balanza de pagos.® Como consecuencia de los desequilibrios

internos y externos, en 1976 México devaludé su moneda y en 1977 se

adoptd un programa de ajuste macroecondmico, bajo los lineamientos del

Fondo Monetario Internacional (fM1), el cual duré poco tiempo al basar cada
- vez mas el creclmiento de la economia mexicana en la explotacion vy
ex ortacion de hldrocarburos.

Las:exportaciones petroleras pasaron de 563 millones de ddlares en

nterno. Los niveles del consumo interno se incrementaron
cOn‘siderabl‘emente: en 8 por ciento anual el consumo privado y en 9.8 por

{5 Hernandez Laos, Enrique, opus citatum, p. 25.
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"',ciento el ‘consumo publico, que cubrié importantes programas sociales
) rezagados, sobre todo en educacién y cuidado de la salud. La formacion
«j‘rbr_vurtra;;de capital creci6 en 16.3 por ciento anual en promedio y las
. e'xporitacibnés totales crecieron en 9 por ciento anual, también en promedio.’

S Lasv'expectatlvas devaluatorias de parte de la sociedad mexicana

aceleraron la fuga de capitales al extranjero, aumentando el déficit en cuenta
corriente, lo que hizo necesario realizar varias devaluaciones durante 1982.
Esos problemas financieros, provocados por el desajuste macroecondémico
posterior, se prolongaron por todo el resto de la década de los ochenta. A
partir de 1983, el nuevo gobierno se vio obligado a renegociar la ya para
entonces cuantiosa deuda externa del pais (82 mil millones de dédlares) en
condiciones muy dificiles, por las elevadas tasas de interés prevalecientes en
los mercados internacionales de capital y por las condiciones establecidas por
los organismos garantes de 1la renegociacion: el Fondo Monetario
Internacional (FMI) v el Banco Mundial (8m).®

: Por todo Io anterlor, la estrategia gubernamental se planteé enfrentar los
_esequlllbrios macroeconomicos de corto y largo plazo: los primeros
médiante el Programa Inmediato de Reordenaciéon Econdémica (PIRE),

séng”uhdos‘mediante el Programa de Cambio Estructural. Sin embargo, esta

estrategia no logré evitar la profundizacién de los desequilibrios de la crisis
econémica en los afios siguientes.®

Entre 1981 y 1988, la mayoria de los indicadores macroecondmicos del
pais ‘registraron un estancamiento o retroceso. Ei consumo crecié sélo 0.1
por ciento .anual en promedio, como consecuencia de una reduccién dal

: consumo prlvado y un ligero aumento del consumo publico. La formacién
fb\r(uta de capital ﬂJO se redujo 6.2 por ciento anual en promedio, y sdlo las

5 tbid, p. 26. -
7:1bid, p, 27.
8 Ibid, p. 28.
? Ibid, p. 30.
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""'éﬁﬁo'ifac'iones crecieron de manera significativa a una tasa promedio anual
‘ dé 7. '1 \por ciento. El deterioro de los términos de intercambio redujo los
g ‘ilngresos por concepto de la venta de petréleo, a pesar de que se mantuvo
relatlvamente constante el volumen de crudo exportado. El valor de las
o exportaclones petroleras se redujo 40 por ciento al pasar de cerca de 16 mil
; 500 millones de délares en 1982 a sdlo 6 mil 700 en 1988. A partir de 1983
la politica econémica se orienté a reducir el papel dinamizador del Estado,
dando mayores espacios al sector privado en el proceso de inversiones.

Lo anterior es evidente si se tiene en cuenta que entre 1982 y 1986 la
inversién publica se redujo en términos reales en una proporcion mayor (-42
por ciento) que: la prlvada (-15 por ciento), y entre ese afio y 1988, la
Inverslon publica sigulo dismlnuyendo (-12 por ciento adicional) mientras

a economla mexicana durante la década de los

de Ias Fnanzas publicas y en la relacion econdémica con el exterior. El

financiamiento de los recursos netos enviados al exterior provino de una
balanza . de pagos superavitaria, producto del crecimiento de las
exportaciones no petroleras y de la contraccién de las importaciones.

18 1bid, p. 31.
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La politica devaluatoria del thba,:déﬁc::’a_mbio jugé un papel de suma
_importancia en . todo el prdceso, . a’v ébété_ -de acelerar las presiones
inflacionarias domésticas, que alcanzarori una tasa anual promedio de 83.6
" por ciento entre 1982 y 1988. Como resultado' de la crisis y de los programas
'dbe, ajustbe se modifico la distribucion funcional del ingreso, reduciendo la
= ';’bé\l;tyltlpaclén de los salarios en el ingreso nacional.

A partir de los afios ockenta, el crecimiento econémico de México sufrié

: un severo decaimiento, aunado a un extraordinario crecimiento de la
poblacién, ocasionando en cierto sentido el surgimiento de dos Méxicos: uno
con caracteristicas similares a las de los paises mas avanzados del mundo
con tecnologia de punta; otro atrasado y tradicional, con indices de pobreza
e ignorancia como en paises muy poco desarrollados.!!

La leccidn mas importante que se puede desprender del desarrollo
econdmico de los ultimos cuarenta afios es que el pais ha perdido la
tendencia de alto crecimiento econémico que necesita. Enrique Cardenas cita
7a Leopoldo Solis, quien afirma que la economia mexicana ha vivido durante
é’éehlos en un desequilibrio permanente, y el crecimiento de la fuerza de

trabajo requiere de un crecimiento mayor del que se ha tenido desde los
) s ochenta. Al no tenerlo, el mercado de trabajo sufre un fuerte
A eséquilibrlo permanente, con un desempleo o al menos subempleo
gfcr'eclente, sin que la caida en los salarios reales logre restituir el equilibrio en
el - mercado laboral, creando un desempleo cronico con las graves
consecuencias que una situacion de este tipo tiene a largo plazo: se
reproduce la pobreza y aumenta la migraciéon a las ciudades generando
tensiones sociales y politicas.

La propension de economias como la mexicana a “trabajar” con un fuerte
desequilibrio externo es algo tradicional al que se ha calificado como rasgo
estructural. En el nuevo modelo econdmico eso no ha cambiado; mas bien,

11 cdrdenas, Enrique, La politica econdmica en México, Fondo de Cultura Econémica, México, 1996, p. 17.
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“las cdndlcibhéS‘en que ha venido actuando la apertura externa parecen
g haber Incluslve acentuado esas caracteristicas.!?

Entre Ias causas del fracaso del modelo secundario exportador podemos

menclonar las siguientes: una erratica politica monetaria, basada en la

sobrevaluaclon del peso que dio lugar a un gran crecimiento del déficit tanto
comercial como de la balanza de pagos; una captacién de inversion
extranjera en valores financieros, con su consiguiente fuga, lo que precipité
a la moneda mexicana a la devaluacién, hecho que multiplicé la deuda de las
empresas de capital nacional, principalmente de las medianas y pequeias; la
no consolidacién de un ntcleo duro de empresas mexicanas de exportacion,
ni la de una red industrial alrededor de las empresas tanto exportadoras
como maquiladoras; el énfasis en el impulso al sector exportador por la via
de los subsidios y los estimulos no fue acompafado por el apoyo a la
industria - que  produce para el mercado interno, lo que aunado a la
pgnetraclén,dé'rhrér;:‘ap_q:ia importada para el consumo final y a la politica de

bajos salarios sumido a este sector en una aguda crisis que se manifiesta

‘en’el’aumento:del

ierre de empresas y en el despido de trabajadores.

rancelarias ‘todavna sujetas a este requisito, mientras se

co,mlenzos de los afios noventa México solicita su

12 valenzuela Feljou, ‘José,” *El‘modelo neol:beral contenido y alternativas” en Revista Investigacién Econdmica,
numern 211, enero marzo, 995“ 33.
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"f'comlenzos de 1994 con |a entrada en ‘vigor del Tratado de Libre Comercio de

»Amerlca del Norte (TLC)

En los pnmeros'anos de:la apertura externa el impulso exportador se

apoyo en una devaluacion real del tipo de cambio. Entre 1985 y 1989 las

exportaclones ‘de’ bienes servlcios pasan del 17.5 al 22 por ciento del PIB.

'o esde 1988-1989 el peso mexicano entra en un ciclo

Sin embargo o!

geopollticas'y soclales que impone la economia mundial. El agotamiento del

glmen aéado en Ia sustitucion de importaciones ha abierto un periodo de

and paso a otro, secundario y exportador, caracterizado por una
extraordinaria apertura de |la economia y por el auge de las exportaciones

manufactureras Este- modelo de crecimiento hacia afuera desplaza al

nt no omo ‘el nticleo y el motor del crecimiento econémico.*

EI debil avance econémico de comienzos de la primera mitad de los afios
nnvgnta se pone nuevamente en entredicho para la segunda mitad de la
>'kafé'cada. El aporte de capital externo tiene un efecto positivo en la
modernizacion de las estructuras productivas orientadas a la exportacion,
produce también una valorizacién cambiaria que impulsa grandes flujos de
I‘mportaciones. Es relativamente normal que fuera México, en diciembre de
1994, el disparador de un nuevo ciclo de fugas de capitales externos desde
Ameérica Latina. Desde 1990 se da una acelerada valorizacién del tipo de

1 pipitone, Hugo, Tres ensayos sobre desarrollo y frustracién: Asla Oriental y América Latina, CIDE, México, 1997,
196

& smc; Reyes, Ernesto, Globalizacidn, economia y proyecto neoliberal en México, UAM, México, 1995, p. 22.
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7'camblo, Io que se convierte con otros factores en impulsor de un creciente
»fdesequlllbrlo de Ia cuenta corriente de la balanza de pagos. Asi, mientras las
3 exportaclones de!’ienes del pais pasan de 27 a 61 billones de ddlares, las
ortaclones crecen de 31 a 79 billones.

Esta situacion se vuelve

a Vuperior al valor de las actividades que se pierden a consecuencia de las

presiones que ejercen las importaciones— necesita ser compensada por
“mayores aumentos de las exportaciones, de modo que estas Ultimas ejerzan
un nuevo papel de impulso hacia el resto de la economia.

2. La naturaleza de los desequilibrios econémicos

El crecimiento econdmico de las tres ultimas décadas implico una serie de
transformaciones en la estructura productiva del pais, a consecuencia de la
instrumentacién de politicas econémicas que tendieron a favorecer al sector
industrial en perjuicﬁo de las actividades primarias. Los cambios en la
estructura productiva.

a orlentacién de la politica econémica contribuyeron
“ aacentuar. los: desequilibrios internos y exteinos de la economia, los cuales
10 evolucion de la pobreza en México.

971 el crecimiento de la produccion agropecuaria se
I‘e“n'to anual en promedio, en comparacion con el 3.8 por
cIento de inc menfo real anual que habia registrado durante los cinco afios
-;é‘nteriores.

Entre 1971 y 1977 continué el estancamiento relativo de la
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prpduccl_én‘agropecuarla, que registré un incremento promedio del 2.9 por

ciento ahual. Tras una breve recuperacion entre 1977 y 1981, el sector
a volvio a estancarse durante los ochenta, periodo en el que registré
;incréfhénto anual en promedio inferior al 1 por ciento.!®

El rezago del sector agricola, especialmente de la agricultura campesina,

consecuencias muy importantes en el mantenimiento de los niveles de

pobreza del sector rural del pais, por la disminucién de los ingresos reales de
amplios grupos rurales, como consecuencia del deterioro de los precios

e’iiﬂatlvos de los cultivos basicos y de los bajos niveles de productividad y de
~ rendimientos por hectarea en las tierras de temporal.

La industrializacion por sustitucion de importaciones descans6é en el
crecimiento del mercado interno, para apoyar la demanda de los productos
manufacturados que se iban sustituyendo. Para ello fue necesario que en el
largo plazo se mantuvieran crecientes los salarios en términos reales, como
r;er’s’iJItado de empleos remunerados o del aumento sostenido de los salarios

"z unitarios reales. En consecuencia, a partir de los afios cincuenta se

increment6 de manera sostenida la participacion de los salarios en el ingreso

ional. Para ello, el Estado se vio obligado a conciliar un salario real
ente con una tasa de ganancias real atractiva para que fluyeran las
invefsiones de capital a la industria. Los sistemas de proteccion arancelaria
S| fdaron un papel importante en este sentido, pues permitieron al sector
émpresarial fijar precios industriales muy por encima de los que podrian
haberse fijado de haber habido competencia externa. No obstante, 1o
anterior significé para el Estado un sacrificio fiscal de importancia, pues la
existencia de permisos previos limito la recaudacion fiscal correspondiente.

En su afan por industrializar al pais, el Estado fue mas alld de esas
medidas, al restringir el crecimiento de los precios y las tarifas de los bienes

e Herndndez Laos, Enrique, op. cit., p. 35.
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y servicios ‘publicos,” los .cuales sufrieron un rezago creciente en términos
reales, lo.que mermé los ingresos del sector publico.

- :Todo I_p‘anterior, entre otras cosas, mas el sacrificio fiscal ocasionado por
las = exenciones Impositivas con fines de fomento, limitaron de forma
Ereclénteﬂloé ingresos del Estado, ingresos que se necesitaban para financiar
las obras de infraestructura territorial, energética y productiva de que estaba
urgido el proceso de crecimiento industrial del pais, asi como atender las
necesidades sociales de una poblaciéon con alto crecimiento en materia
educativa y del cuidado de la salud.

La posicion del Estado se deteriord, y trajo como consecuencia
desequilibrios macroecondmicos que aceleraron la tasa de crecimiento
inflacionario y agudizaron los. desequilibrios externos. En lugar de que el
Estado llevara a cabo una reforma tributaria para incrementar sus recursos,
se apoyo en mayores Impuestos indirectos, que sdlo repercutieron en los
precios. En cuanto al: capita| no se modificaron los gravdmenes al mismo, ni

se. ellmlno el anonimatol de las acciones y los valores, lo que ha traido como

_ccnsecuencla que Ia acumulaclon por ingresos del capital no puedan ser
ingresos gravables. Ante esa situacion, la politica de gasto publico entré en
contradlccion con una.polltlca de financiamiento del desarrollo.

Al comblnarse Ios estrangulamientos del sector externo con los

problemas que se derlvaron de la insuficiencia financiera del sector publico,

én en la tasa de crecimiento econdémico para el pais; se

ones inflacionarias; se incrementd el endeudamiento

externo y se dIo una mayor transferencia de recursos a! extranjero para
cubrir el servicio de la'deuda. A partir de 1982, factores como la devaluacion
sistematica del peso, el deterioro de los salarios reales y la contraccién de la
economia, que durd el resto de la década, permitieron incrementar la
exportacion de manufacturas y reducir {as importaciones, lo que hizo
disminuir notablemente el déficit comercial del sector industrial.
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- ' EI' modelo de sustituciér de importaciones perdié su dinamismo a finales
de los afios setenta, con lo que se agudizaron los desequilibrios al hacer
cflsis el breve periodo de crecimiento basado en las exportaciones petroleras.
‘C'on el fin de restablecer el equilibrio macroecondémico interno y externo, y al
mismo tiempo hacer frente al pago de la deuda externa, el Estado
instrumenté programas de ajuste de muy profundas dimensiones durante los
afios ochenta, los cuales tuvieron profundas consecuencias sobre el bienestar
d_e la poblacion mexicana, pues provocaron el deterioro generalizado de los
" niveles de vida de la poblacién, extendiéndose la pobreza y la pobreza

extrema.

La falta de un mercado interno robusto —como complemento necesario
del mercado externo y de la modernizacion industrial— constituye en México
un gran obstaculo al crecimiento y desarrollo nacional. No se puede priorizar
y circunscribir la modernizacién y reestructuracion de la esfera productiva,
en funcidon de los sectores que cuentan con ventajas comparativas y con
capacidad competitiva para, a partir de estos, alcanzar una insercidn
eficiente en el contexto mundial. Tampoco se puede relegar al resto de los
sectores productivos por ser ineficientes e incapaces de alcanzar una
incorporaciéon dindamica en el contexto internacional. Hacerlo implica
aumentar los desequilibrios productivos, asi como los del sector externo,
pues finalmente los sectores rezagados ineficientes e incompetitivos son la
mayoria. Por otra parte, los mas dinamicos son incapaces de financiar los
;requerlmie‘nt’os " de Importaciones que demanda el sector de baja

“productividad y no integrado.'®
La pi‘dblema’tlca que enfrenta la industria nacional, el sector agricola y el
sectp’f‘ ﬁekterno, es preocupante; no soélo porque evidencia el rezago
tecnolégico en que el pais se encuentra frente a la velocidad de innovacién

o Huerta G., Arturo, La politica neoliberal de estabilizacién econémica en México, Diana, Méxlco, 1994, p. 197,
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“de los paises desarrollados, sino porque tal situacién frena la actividad
econdémica y compromete el futuro del pais.

El contexto de libre mercado de economia abierta no ha desarrollado la
productividad y la competitividad; por el contrario, ha destruido la capacidad
productiva y ha hecho al pais mas vuinerable respecto al exterior. Esta
situacion exige acciones deliberadas del Estado sobre el mercado para
asegurar el crecimiento de la productividad y competitividad de la economia.

En los dltimos afios el sector privado recurrié al endeudamiento externo,
aprovechando la baja tasa de interés externa y el tipo de cambio
sobrevaluado. Se endeudd pensando en el auge econémico que vendria con
el TLc v la capacidad de pago que generaria. Es el momento en que no todos
esos recursos se han canalizado a la modernizacion de fa planta productiva,
sino que fluyeron en gran medida al sector especulativo (dadas las altas
ganancias ofrecidas por este); en consecuencia, las empresas se enfrentaron
con problemas de pago al no generar las divisas suficientes para cubrir sus
obligaciones. Estos problemas se manifiestan ante el déficit externo y sus
problemas de crecimiento, asi como al fluir el capital en forma insuficiente
para cubrir el déficit de cuenta corriente.

Los altos niveles de endeudamiento del sector privado y el problema de
las' carteras vencidas, al dificultar la inversién, tienen una influencia

: 'irhportante en los problemas de crecimiento de la economia.

_;Sviguylendo los lineamientos del FfM1 y del BM, México puso fin
abfqbtémente al modelo proteccionista, en vigencia desde los afios
}ciﬁcuenta, que permitié desarrollar la industria. Se provoca la apertura
“comercial con el consiguiente desmantelamiento de las barreras
proteccionistas y el gran impulso de la “americanizacidn”; con esa
desproteccion, las compaiiias transnacionales estadounidenses invaden,
ademas de las actividades industriales y agricolas, donde perjudicaban a
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pequefios y medianos empresarios y agricultores, otras areas que generan
grandes utilidades como el comercio y los servicios.'?

Como consecuencia de la apertura econdémica, un tipo de cambio
sobrevaluado, los problemas del sector externo y el caracter cortoplacista en
la entrada de capitales, se impidid la existencia de una politica industrial y de
empleo, la cual puso en jaque a la planta productiva con la perspectiva de la
crjeac_i_c'»n de empleos bien remunerados. A este respecto, probablemente el

Y;fdes}érﬁbleo masivo sea uno de los mayores desafios con los que se enfrenta
. ‘en yel‘f'uvturo el capitalismo.

g ’1'SegL’m Julio Boltvinik, con la apertura comercial se rompieron los
llamados “eslabonamientos econdmicos”, pues antes las empresas eran
~obligadas a adquirir sus insumos de proveedores mexicanos y los productos
‘que se exportaban tenian un valor nacional muy alto. Esto implicaba que,
cuando las exportaciones crecian, también se incrementaba la produccién de
tvo‘dyos los proveedores asi como los empleos, lo cual creaba una cadena

favorable 'de . crecimiento . econémico. Con la apertura comercial, la

Hiritégr'ac”ion promedlé,: bajé ‘de 90 a 30 por ciento, pues se convirtié a la

éXi,cagjaLenruna gigantesca maquiladora en la que el grueso de los
eedores quebro.'®

Para Victor L. Urquidi, profesor emérito de El Colegio de México, entre
la ‘prloridades econémico-sociales del pais no figura emprender una politica

vfnac'iqnal de desarrollo sustentable, apoyada con recursos suficientes. En
‘lugar de que en las dos ultimas décadas se hubieran registrado avances en el
_combate de la desigualdad interna y la marginacién, requisitos para lograr el
desarrollo, “hay indicios de deterioro”. Ademas, afirma que para lograr el
desarrollo sustentable y equitativo en el mundo se requiere la equidad social

17 Soto Reyes, Ernesto, op. ¢it., p. 110,
18 Martinez, Tanla, “De 25 a 40 afos llevaria disminuir la pobreza”, La Jornada, afia xvi, nimero 5469, 24 de
noviembre de 1999, p. 26.
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mediante un crecimiento de la economia tal que compense y reduzca Ias deslgualdades'
historicas y las creadas por las estrategias inadecuadas de la* activndad econom:ca,
social y tecnoldgica de la especie humana. ’

En México no se ha cumplido lo anterior porque la economia ha estado
estancada desde 1981 a la fecha y el pIB por habitante ha decrecido frente al
constante incremento de la poblacion.

Para Fernando Antonio Noriega, tanto el sistema financiero como el
aparato productivo estan en el momento mas debil de la historia de los
dltimos 70 afios. Advierte que las causas estructurales de la crisis no, han
desaparecido y asevera que nadie en lo individual ni en lo gremial se precia
de prosperidad generalizada o disminucién de la pobreza.'®

Existen bases para afirmar que los recursos productivos del pais no han
sido utilizados en forma eficaz, sino que se han desaprovechado e incluso
desperdiciado; ello se deduce al analizar la prolongada caida del crecimiento
del:producto :por habitante, el colapso del ahorro interno y la inversion, la
inestabilidad monetaria y financiera, el extremo debilitamiento de las
finanzas pulblicas, la vulnerabilidad del sector externo y la crisis sin
precedente de la banca y sus funciones de intermediacion.

;AI persistir estas tendencias y su agudizacion ciclica, los imperativos de
la gestion macroecondmica y financiera terminaron privando sobre el resto
~de los objetivos de la politica publica. La urgencia del corto plazo se impuso

sobre el disefio estratégico y los objetivos de largo alcance.?®

En economia, no hay recetas para romper el circulo vicioso que combina
y reproduce resultados que por separado siempre son indeseables, pero que
juntos pueden volverse insostenibles para mantener los equilibrios sociales-
pOIitchs_ :ba’ysicos del pais. En un numero del semanario The Economist

: ;: “La realidad naclonal, diferente a 1a de Zedillo: académicos”, £/ Financiero, 3 de septiembre de 1999, p. 14.
: Ibld
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V(mencionado por VlCtO ‘™M .,,vGodlnez, “Ineficacia economica y desigualdad
soclal”‘ La Jornada ano VI, nuimero 5245, 21 abril de 1999, p.21) se
‘dlscutla >

de un modelo econémico perfecto a nivel

internaclonal ‘corhparar*laé princupales caracteristicas de los actuales

'modelos - stadounldense, Japones, sueco y holandés—, concluyé que sin un

ingredlente maglco la expenencia reciente de todos estos paises sugiere que
el crecimiento econémico sélo es posible cuando la politica publica asegura la
existencia sostenida de cierto numero de factores, los cuales son los
siguientes:

Ahorro elevado, impuestos reducidos, apertura al comercio, calidad educativa, un
sistema legal independiente y politicas monetarias y fiscales sanas.

El peso y la importancia relativa de estos factores difieren de un modelo
a otro y de acuerdo con sus particulares circunstancias nacionales, pero
seglin el semanario todos ellos son componentes indispensables para un
crecimlento ‘sostéhido.“

Con la: restricclon del crecimiento econdmico, la capacidad de absorber
‘ductivamente la fuerza de trabajo —que ya de por si era débil— cayd
i:desde prlnclplos de la década de los afios ochenta a uno de sus niveles mas

! ba].OS del siglo xx. El abanico salarial se amplid y el papel y representatividad

del saiario minimo disminuyen. El ajuste a la baja del ingreso produjo, sobre

ftyb&o‘"después de 1994, un estrechamiento de las expectativas de progreso de

‘ lds sectores sociales con ingresos fijos y, por primera vez en mucho tiempo,
de una fraccién muy amplia de la misma clase empresarial.

El estallido de la burbuja financiera y crediticia, que se infl6 de manera
‘incontrolada en el periodo 1992-1994, fue un factor que profundizd la
dinamica de la desigualdad social y econémica al llevar a la quiebra a un sin
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numero de empresas famlllares y de empresas de todo tipo. Como

: consecuencia de ! (anterior al crecImIento de Ias desigualdades del ingreso
cuantlflcado de las desigualdades del

cifra que se incrementa

ano vr, nimero 5381, 27 de agosto de 1999, p. 54). El

illones de asalariados de un.total de 20 millones

de los mexléénqs (El Financiero, 3 de septiembre de 1999, p. 14).

3 1bid.

2 1hid. : :

3 carrizales, David. “Sin segurldad socla!, més de 10 mlllones de la FEA. Borrego" La Jornada, afio xvi, nimero
5381, 27 de agosto de 1999, p. 54,0 . . . :
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EI Investlgador Fernando Antonlo Norlega menciona que el presidente de

Zla Republica no dice que el futuro del’ peso es seguirse devaluando; tampoco

'J;yque el bienestar no puede crecer con un salario cada vez mas reducido y un

"ingreso nacional mas polarizado, y asevera que el 45 por ciento de la
poblacién econémicamente activa percibe entre uno y tres salarios minimos.

3. Los determinantes macroeconomicos del nivel de ingreso

La satisfaccion DE las necesidades esenciales depende, en ultima instancia,
de la magnitud vy la distribucién entre los distintos estratos de poblacion, de
los bienes y servicios capaces de satisfacer tales necesidades. Estos bienes y

servicios Incluyen tanto los de consumo colectivo derivado del gasto publico,
como Ios consumldos por los hogares en forma privada.

: Uno de Ios factores que tal vez contribuyeron mas a aumentar las

cbndlclones_cle;;pobreza extrema de la poblaciéon mexicana durante la década

de los ocheynt‘a" fﬁe el deterioro de la estructura ocupacional. El otro problema

de la estructura ‘ocupacional del pais que repercute también sobre la pobreza

de 'la :poblacién lo podriamos ubicar en el lento crecimiento de la

productiVidad del trabajo en el largo plazo, pero sobre todo en los grandes

;b:n:t,_';svtés -de productividad entre —y en el interior de— las distintas
. actividades econémicas.

Lo anterior es asi porque un bajo crecimiento de la productividad laboral

impone eng'L'IItlma instancia, restricciones para el crecimiento no inflacionario

de, l:qs‘i’s‘alya:jlo‘s reales en el largo plazo. Ademas, el mantenimiento de

foducthIdédes diferentes entre los sectores econémicos impacta de manera
es uctural en la desigualdad de los ingresos que se perciben en los hogares.

. Una gran proporcién de los productores agricolas del pais registran muy
precarios niveles de la productividad laboral, lo que determina los infimos

s TESIS CON
FALLA DE ORI ’éﬁ'N
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niveles de Ingreso famlllar que obtienen esos hogares mexicanos que
constituyen el nucleo de la poblacion en condiciones de pobreza extrema. Los
minimos niveles de ingreso del sector informal urbano de la economia
derivan, en cierta forma, de sus bajos niveles relativos de productividad
laboral, lo que. al parecer constituye un problema estructural muy arraigado
de la economia mexicana, consecuencia del modelo de industrializacién que
siguié el pais é':pértir de la posguerra.

Los salarios agrlcolas han sido sistematicamente menores que los que se

~pa an en los sect:ores industriales y de servicios, lo que hace al conjunto de

g Ios Ingresos campeslnos uno de los mas bajos en la distribucion del ingreso

’ 'en el pais:?

‘Tres .son las varlables que pueden concebirse como las determinantes
macroeconomicas del nivel de ingreso per capita de la poblaciéon trabajadora:

. a) La tasa de dependencla, que expresa el nimero de personas que se

‘deben sosterner con cada ocupacién remunerada;

Lb) El producto medio por ocupacién; y

“ c¢) La participacién de los trabajadores en el producto medio.

El producto de la segunda y la tercera variables son la remuneracién
media por ocupacion, la cual al dividirse entre la tasa de dependencia resulta
en el ingreso per cépita de la poblacién trabajadora.?®

Entre 1970 y 1981 las variables del nivel de ingreso se mueven
favorablemente para elevar el ingreso per capita de la poblacion trabajadora.
El ingreso per cdpita de la poblacién trabajadora aumenté en 5.4 por ciento.

 Hernandez Laos, Enrique, op. cit., p. 37.
5 poltvinik, Julio y Herndndez Laos, Enrique, Pobreza y distribucidn del ingreso en México, Siglo xx1, México, 1999,
p. 26,
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v Para el aumento en el nivel de vida, la mayor contribucién provino del
A incremento en el producto medio povr ocupacion, seguido por la disminucion
(en la tasa de dependencia y, con mucho menor peso, el incremento en la
partlcipacion de Ios trabajadores en el producto. Es decir, el mecanismo
’ ibasico por ‘el cual:se elevo el nivel de vida de los trabajadores fue mediante
‘Ia'creaclon deimas ocupacnones cada vez mas productwas. De no haber

Durante el auge, etrolero, el poder adquisitivo de las remuneraciones

“&promedlo —agrlcolas e ‘industriales, lo mismo que el salario minimo— se

estanco, en: tanto que en los servicios continud creciendo, aunque a tasas
mas bajas que en afios anteriores. A partir de 1982 las remuneraciones
disminuyeron abruptamente en términos reales en los tres sectores de
actividad, aunqué el descenso mas brusco fue el de los salarios minimos.

La Canasta Nacuonal de Satisfactores Econdmicos (CNSE) es la que se
consldera cubre Ias necesidades basicas de un hogar promedio de 4.9

S Ibid,

i Hernfndez Laos, Enrique, /bid, p. 75.
s "lb/d,p 76,
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.‘del promedlo en:ese. ano, obtenlan un ingreso suficiente para adquirir la

porclon monetarla de Ia CNSE con sblo recibir —por perceptor— el ingreso

mlnimo Iegal anu SI esas familias- ademas contaban con acceso a la

educacwn prlmarla d‘ Sus: hljos, a los servlclos para toda la familia y vivian
el ublico: habla dotado de infraestructura de agua y

en zonas que |
drenaje, esos hogares practlcamente teman, en ese afio, la capacidad para

satisfacer sIdades esenciales.

No obstante, desde el punto de vista de los ingresos salariales, esta
: sltuacion se volvié menos favorable durante los ainos del auge petrolero, lo
b‘,que de alguna manera se compensd por las mayores oportunidades del
' empleo remunerado que se presentd en esos afios. La situacién se volvid
francamente desfavorable a partir de 1982. Ya para 1984 se hubieran
requerido 3.2 perceptores por hogar que en 1988. '

La distribucién funcional del ingreso analiza la participacidén que tienen
en el ingreSo fnaclonal las distintas fuentes del ingreso: por una parte, los
Ingresos deI trabajo o ingresos salariales (sueldos, salarios y prestaciones) vy,

’ Ios Ingresos de la propiedad (rentas, intereses y dividendos).

 Ibid, p. 78.
® Ibld p. 78,
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ngresos de Ios hogares— se incrementd la participacion de los estratos
inter: edlos, a costa principalmente de una paulatina reduccién de la
paélon de los hogares de mayores ingresos.3! Aunque el deterioro de
~los éalarios reales afectd a toda la escala distributiva, la reduccion habria
" sido mayor en los hogares de ingresos medios y altos que en los de bajos
ingresos. Los ingresos no salariales (ingreso mixto), por el contrario, sdlo se
habrian reducido en términos reales en la parte baja de la distribucién,
habrian aumentado ligeramente en los hogares de ingreso medio, y habrian
aumentado en mayor proporcion en los hogares de altos ingresos.

Aunque el gasto social global (suma del gasto en educacion, salud,
laboral, solidaridad, desarrollo regional y desarrollo urbano) ha crecido como
porcentaje del gasto programable del sector plblico, el cual pasa del 32 por
ciento en 1988 al 47.9 por ciento en 1992, también es cierto que el gasto
social per capita disminuyé de 5 mil 117 pesos en 1982 (a precios de 1980)
a 5 mil 209.7 pesos en 1990, y tuvo también una reduccién como porcentaje
del PIB del 9 2 por clento en 1982 al 8 3 por ciento en 1992,

“El gasto soclal agrupado (educaclon, salud y seguridad social, laboral,
esarrollo, eglonal desarrolio urbano, ecologia, agua potable y abasto) en
ocasiones:_se denomlna salario social. En esta partida pueden ir gastos que
r ,n'cé Ilégan a la poblacién o que son sujetos a manipulacién, como sucedid
‘ "fcdh‘ el de solidaridad en afios pasados. El deterioro personal y familiar se
'conﬁrma con este indicador del nivel de desarrollo social. En los ultimos
veinte afios el salario social corrié la misma suerte que el individual: tuvo
altos valores en los afios petroleros y, en algunos casos, la recuperacion de
1991 a 1994 le permitié superar ligera y momentaneamente sus maximos
anteriores; por ello, registr6 su maximo en 1994, aunque con un nivel
" ligeramente superior al de 1981,

* 1bid, p. 79,
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: Muchas veces Ia estadlstlca utiliza el concepto de empleo, cuando este
k‘».es de una calldad mfima al que écompanan ingresos también infimos, sin
A protecclon soc1al Esto‘expllca entre‘otras cosas, que el indicador oficial del
= desempleo subestlme e )

real ‘de desempleo, concebido como el

: “no empleo” o Ia fal a c ta de ‘empleo, o de uno que garantice un

: ‘lngreso famlllar mmlmo Se’estlma que entre 1983 y 1992, 10.4 millones de
personas ‘no encontraron empleos remunerados, y un tercio de ellos
emigraron a Estados Unidos.

4. Aportaciones tedricas para el estudio de la distribucidén del ingreso

Como se desprende de los planteamientos metodoldgicos sobre la medicién
de la pobreza asi como de los determinantes de ésta durante la década de
los ochenta, la distribucion familiar del ingreso juega un papel de
fundamental importancia en sus tendencias de mediano y largo plazo. El
analisis de los determinantes de Ia distribucién del ingreso ha sido abordado
e diversos angulos; sin embargo, dos son los

- por la teoria economic

Cn enfoques masu investigadores:

“lai;atencion en la relacion entre el proceso de

 “.,b) El-que pone' enfasis en Ia disponibilidad de recursos (y su asignacion)
“a escala macroeconémica, esto es, de los propios hogares, mediante
" modelos de equilibrio general.

Simoén Kuznets es el primero en plantear el estudio de la distribucién del
ingreso de los hogares en el largo plazo, al contestar a la pregunta sobre la
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7relacion entre el crecimlent:o economico y: Ia dlstrlbucmn del ingreso.®? La
; .respuesta dada por este autor, que Iuego se ‘conoceria como la hipotesis de
'_fKuznets, consistio en aflrmar que Ia deslgualdad en la distribucion del
‘ingreso aumenta en las prlmeras etapas’ del crecimiento econdmico, cuando
la transicién de una sociedad preindustrial a una industrial es mas rapida; la
desigualdad se estabiliza por un tiempo, y luego disminuye en las ultimas
etapas del crecimiento, dando lugar —seglin Kuznets— a una curva en
forma de U invertida que expresa la relacion entre una medida de
desigualdad, como el coeficiente de Gini, y crecientes niveles de ingreso per
capita.*?

La curva de Kuznets traza una tendencia probable de cambios en la
distribucion del ingreso de los hogares en el curso del desarrollo, y no implica
un determinismo histérico. Esta hipdtesis parte del hecho de la existencia de
- un_ dualismo sectorial que implica diferencias de productividad en la
" 'ecoin‘om‘via; ha sido aplicada en el analisis distributivo de diversos paises y
. ;,'»péra hécér comparaciones entre economias, desde que el mismo Kuznets la
: .?puso a prueba para. Ios casosvde Estados Unidos, Alemania e Inglaterra en
:51955 ' Actualmente sugue ‘siendo’ dtlllzada por los investigadores.

; agncola (sector B)

b) Inicialmente, el 80% de Ikaqubkl‘vai:]éh total se encuentra en el sector A.

3 kuznets, Simon, “Economic growth and income inequality” en American Economic Review, marzo de 1995, Citado
por Boltvinik, Julio y Herndndez Laos, Enrique en Pobreza y distribucién del ingreso en México, México, Siglo xxi1,
1999, p. 155,

3 Boltvinik, Jullo y Herndndez Laos, Enrique, Pobreza y aistribucidn del ingreso en México, México, Siglo xxi, 1999,
p. 156,
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“¢) El "pfoc’es'o' ‘de crecimlento econémico conlleva un desplazamiento de la
poblaclén de| ‘sector A al sector B. Este desplazamiento obedece a las
L dlferenclas signlficatlvas de ingresos entre sectores.

:fd) EI Ingreso per cdpita del sector B es el doble que el ingreso per capita del
"',sectorA '

i e) La participaclén del sector A en la poblacidn total es decreciente.

i f) La dlstribuclén del ingreso familiar es mas desigual en el sector B que en el

. y tales contrastes se mantienen constantes a lo largo del proceso analizado.

e “La direccién y el grado de cambio en la distribucién del ingreso de los
'h‘ibg‘a‘res quedan determinados por los siguientes factores: a) los niveles de
‘broductividad y el ritmo de su crecimiento en cada sector, y b)
irhovifhlentos de la poblacién entre ambos sectores. A partir de esos
supuestos, Kuznets : Ilega a la siguiente conclusién: Si la diferencia en el
ingreso per cap/ta se lncrementa a favor de B o si la distribucion del ingreso
‘ -es mas desigual en B que en A, un incremento en el tamafo relativo de la
poblaclon de B trae consigo un marcado incremento en la desigualdad de la
distribucién a nivel nacional... si la diferencia en el ingreso per cdpita entre
los dos sectores se incrementa y si la distribucién del ingreso es mas
desigua!l en el sector B que en el sector A, entonces con el traslado de la
poblacion del sector A al sector B, la participacion del 20% mas pobre de la
poblacién disminuye mas que el incremento logrado por el 20% mas rico.>*

"Una de'las implicaciones de esta hipdtesis es que aun si la diferencia
-entre. los sectores A Y B se mantuviese constante, y el grado de desigualdad
.- dentro deﬁ»

ector fuese el mismo, la trasferencia de poblacion de A a B

;‘producira una ampliacnon inicial de la desigualdad, seguida por una reduccidon

Mibid,
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Asimlsmo, los factores que expllcan estos camblos en |la desigualdad son
.-los -siguientes: a) las diferencias de productividad entre sectores; b) la

";c‘oncentraclon de las propiedades y- de os‘ actlvos que propician la

“anentraclén del ahorro, y c) las politica‘s‘, red'lstrlbutlvas que son aplicadas

en’las etapas avanzadas del crecimiento.

_En- su adaptacién de la hipétesis de Kuznets, Lydall®®* propone una
eco'iioml’a compuesta por dos sectores: el tradicional y el moderno. El
primero. lo componen empresas que utilizan técnicas de produccion
-:tradicionales, como podrian ser las de agricultores con aperos de madera y

“energia animal, que carecen de la aplicacion de conocimientos cientificos. En
este sector, Lydall incluye también a los artesanos y a una proporcién de
personas autoempleadas en los sectores comercial y de servicios, incluido
cierto tipo de transporte y construccion. El sector moderno, por el contrario,
estd constituido por empresas que utilizan tecnologia y métodos de
organizacion modernos; este sector Incl‘uye agricultores mecanizados,
transportes modernos por ferrocarril y carreteras, servicios mecanizados, y la
administracién gubernamental.

. Las diferencias esenciales entre el sector moderno y el sector tradicional
‘que a Lydall le interesa resaltar son las siguientes:

_1) Se trata de un grupo de empresas que usa y mejora continuamente
v{,las tecnicas modernas de produccion que se basan en la divisién social

. ,'Adgl trabajo y la maquinaria; y

" 2) El-grupo de empresas que no hace uso generalizado de esas técnicas,

sea por ignorarlas, por obstaculos naturales y legales, o debido a la falta
de capital derivado del circulo vicioso de baja productividad y bajos
salarios.

3 tydall, H. F., “Income distribution during the process of development”, Research Working Paper, WEP-2-
23/WPS52, Ginebra, 1977, en Boitvinik, Julic y Herndndez Laos, Enrique, op. cit., p. 157.
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LydaII elabora dos slmulaclones para verlficar su adaptacion de la

2

hipétesis de KUz’net' 5 En Ia prImera, utilizando los mismos supuestos de

Kuznets, agr ga

€ ;que a dlstrlbuclon del ingreso en los dos sectores es |o
normal y con: una desviacion estandar de los logaritmos idéntica en cada
sector. Los resultados de esta simulacién confirman los hallazgos de Kuznets
a'ri&tkes rriencionados: que la sola transferencia de la poblacion del sector A al
sector B, aumenta la desigualdad inicialmente hasta llegar a un maximo en
el punto en que la participacion del sector B alcanza 30%; posteriormente, la
desigualdad comienza a disminuir, conforme la participacion de B en el total
de la poblacién se acerca a 100%. Igualmente, se observa el cambio en
direcciones opuestas de los grupos de bajos y altos ingresos. Ei punto de
inflexion, cuando empieza a disminuir la participacion del 20% de ia

poblacion de mas altos ingresos, sucede antes del punto en el cual comienza

a incrementarse Ia partlcipaclo‘ del 20% de la poblacion de mas bajos

ingresos,

- En.-su - '»sek mantiene igual y constante Ia

o dlstl‘ibucién intrasec supone cambios intersectoriales en la

.73 Lydall, ibid.
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- T,k Lydall demuestra que el relajamiento de algunos de los supuestos
' ;enunclados por Kuznets no afecta fa conclusidon general alcanzada por su
' fmodelo, la tendencia creciente a la desigualdad en la distribucién del ingreso
de los hogares en una primera etapa del desarrolio econémico, seguido por
una tendencia decreciente de la desigualdad, conforme se generaliza el
proceso de modernizacion tecnoldgica de la economia. Sobre este punto,
Lydall hace dos acotamientos importantes a su modelo: 1) apunta el hecho
de que para la permanencia de las conclusiones no es necesario el supuesto
de que los niveles de productividad de ambos sectores no cambien durante el
proceso de desarrollo, como sostiene Kuznets; y 2) sefiala que el supuesto
de que se mantiene constante la desigualdad intrasectorial en el proceso de
desarrollo tampoco tiene fundamento real. Por el contrario, acepta que existe
un conjunto de factores de los cuales depende la distribucion intrasectorlal;‘
entre otros, destacamos: a) la proporcion de los salarios y las utilidades en la
distribucion; b) la distribucion personal de las utilidades, y ¢) la compaosicién
y el tamaino de los hogares y, por lo tanto, del ingreso de cada hogar.

5. Consideraciones sobre la pobreza

Una primera reflexidon que se impone es la siguiente: Aunque en el presente
siglo el capitalismo ha logrado potenciar la capécldad productiva de la
humanidad, no ha logrado hacer mas equitativa la distribucién de la riqueza
y, de este modo, elevar las condiciones de vida de la poblacidn.

Para elevar los estandares de vida es necesario el crecimiento
econémico, aunque para lograrlo no es una condicion suficiente, pues es
necesario que ese crecimiento esté acompafiado por una distribucion mas
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equitativa’ yfi"justa""de la riqueza que se genera. Como lo sefala-Joan

Robinson:37

"Un' aumento de la riqueza no equivale, ni mucho menos, a una disminucién de la
pbbréza. Se montd un coro universal de alabanzas al crecimiento. Este resolveria todos
los problemas. La pobreza'no debfa preocupar a nadie. El crecimiento mejoraria la
situacién de todos y la pobreza desapareceria por si sola sin necesidad de prestarie
especial atencién...

El crecimiento no sélo no permite superar nunca la pobreza subjetiva, sino que
acenta la pobreza absoluta. El crecimiento requiere progreso técnico y el progreso
técnico modifica la composicién de la fuerza de trabajo, creando mas puestos para los
trabajadores calificados y menos para los no calificados, pero las oportunidades de
adquirir una formacién profesional estdn reservadas... a las familias que ya cuentan
con ella. El crecimiento en la clspide va acompafiado del descenso de un nimero cada
vez mayor de 'famllias a los escalones mas bajos. La miseria absoluta va en aumento a
Ia, par que crece la riqueza. La conocida expresidon pobreza en medio de la abundancia,
adqulere un nuevo significado,

El' fenémeno de la pobreza, que en cierto sentido ha acompafiado el

- .-desarrollo histérico de Occidente, no ha sido resuelto por el capitalismo, no

“ha sldo erradicado en la sociedad moderna, ni siquiera en los espacios en

que se han logrado niveles elevados de desarrollo econémico. La cuestion de

la pobreza ha quedado como problema irresuelto en la sociedad moderna. Su

verificacién forzosamente remite a una especie de ruptura en la relacion

entre modernizacion y afianzamiento de la equidad. Y también permite

plantear la cuestiéon del progreso y su vinculo con el bienestar social de la

poblacion y el desarrollo econdmico, procesos tomados como convergentes.

37 Rohinson, Joan, “La segunda crisis de la teorfa econdmica” en Contribuciones a la teorfa econémica moderna, op.
cit.,, pp. 33-34; en Aguilera Verduzco, Manuel, Creclm/ento econéml:o y distribucién del Ingreso, Facultad de
Economia, UNAM, MéxIco, 1998, p. 450,
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" Se pone en tela de juicio la creencia de que la pobreza de las
denominadas “clases bajas” podria gradualmente desaparecer con la
industrializacién [referencia hecha a Marshall (1890) por Altimir (1982)].
Esto es, el problema de los pobres, cuya condicion, en términos historicos,
era visto como transitoria y como el resultado de un insuficiente crecimiento
econdmico, persiste, De esta manera se pone en tela de juicio la confianza
en el desarrollo tecnoldgico y cientifico y, mas que esto, en un modelo
civilizatorio —y la ética que lo rige—, porque al lado del problema de la
pobreza hay toda una serie de irracionalidades que se implantan en el nucleo
mismo de un proyecto moderno que reinvindico la razoén, la libertad y la
igualdad.

Mexico es un pais rico en recursos naturales, sin embargo —sobre todo
en: el medio rural— persisten altas tasas de desnutricion. En particular, la

lsltuacion ha sido mas severa entre los nifios pequefios. Seglin estadisticas,

S: Instltutos Nacionales de Pediatria y de Nutricion (INP e INNSZ,

respectivamente) estiman que 20 millones de nifios mexicanos tienen algun
grado de desnutricién.?® Segln el BM mds del 15 por ciento de los bebés nace

‘ ‘_c'ori‘"bajo peso (con relacién a su edad gestacional) debido a la mala
r,avllm‘entacién de la madre.®® Asi también, y de acuerdo a fuentes de la
Secretaria de Salud (ss), en 1990 hubo mas de 80 mil nifios enfermos de
sarémpién y el célera reaparecié, como mal endémico, a partir de 1991.°
bbs:tercios de las muertes infantiles hubieran podido evitarse con una

adecuada alimentacion, vacunacién y atencién médica.*

~Algunos autores definen a la pobreza mediante indicadores econémicos
'simples como salario o ingreso. Asi, en México se dice que es pobre una

38 Instituto Nacional de Nutricién “Salvador Zubirdn” (INNS2), Encuesta nacional de alimentacién en el medio rural,
1989, INNSZ, México, 1992,

¥ ganco Mundial, Informe sobre el desarrollo mundial, Washington, 1993, p. 234,

40 Secretaria de Salubridad, Estadisticas vitales, Direccién General de Epidemiologfa, México, 1993.

4L UNICEF, Estado mundial de la infancia 1993, Barcelona, p. 89.
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“~familia que recibe entre dos y tres salarios minimos, y pobre en extremo la
que recibe menos de dos salarios minimos.

Otros autores se refieren a la pobreza al traducir los datos del ingreso a
sus efectos en el nivel de vida, sobre todo a lo que se llama minimos de
bienestar, como concepto general o en sus componentes basicos de
alimentacién, salud y educacion. Por lo anterior, se considera como una
familia pobre aquella que recibe ingresos que apenas le alcanza para
satisfacer los minimos de bienestar (alimentacion, casa y educacion basica)
pero no son suficientes para atender emergencias de salud, la educacién
media y superior, entre otros. Y se considera como familia en extrema
pobreza aquella en la que el ingreso familiar no permite ni siquiera satisfacer
las necesidades mas esenciales, de modo que se reduce el gasto en
alimentacién, aparece la desnutricidn infantil o general, se vive en estado de
enférmedad permanente, la vivienda es indigna de seres humanos, entre
otros factores.

La primera forma de medir la pobreza es sélo un dato estadistico. La
segunda expresa de manera mas clara los efectos reales de la situacion de
pobreza en lo que sufre una familia que esta clasificada como pobre o muy
pobre. Pero los efectos de la pobreza van mucho mas lejos: constituyen una
realidad que implica la existencia de personas que carecen de los recursos
necesarios para garantizar y promover una vida digna mediante el desarrollo
de sus capacidades y el logro de la autosatisfacciéon humana.

Ser pobre significa no sélo carecer de los recursos para sobrevivir
dignamente, sino ejercer los derechos elementales constitutivos de la
ciudadania social. Lo mas doloroso es que la pobreza, en vez de tender a
desaparecer, aumenta cada dia, pues miles de personas pasan a engrosar
sus filas bajo diferentes formas. Y esa pobreza no aparece por casualidad, es
el efecto previsible de politicas planeadas por el gobierno, quien ya sabe que
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‘esas politicas produciran desempleo, bajos salarios y otras consecuencias
perniciosas.

. <Tanto a nivel latinoamericano como en México, la discusion de cuantos
obres hay es |mpresionante en términos de que mientras el BM dice que el
:31 5 por ciento de la poblaclon total de Ameérica Latina son pobres, |a CEpAL
- ,,aflrma que es casi el 50 por ciento y el Programa de Naciones Unidas para el

'Desarrq_llo dice que son casl el 62 por ciento.*?

'El'llvMéXICO sucede algo similar. El 66.5 por ciento de la pobiacion
" nacional requiere atencidn urgente para resolver las graves carencias
sociales que enfrenta. Esta poblacion se concentra principalmente en los
siguientes 10 estados: Chiapas, Oaxaca, Veracruz, Guerrero, Puebla, San
Luis Potosi, Hidalgo, Michoacan, Yucatan y Guanajuato. Las cinco primeras
entidades representan en conjunto el 46.5 por ciento de la poblacion
nacional que requiere atencién urgente, ya que a nivel local concentran entre
el 51 y el 31 por ciento de !as personas que viven en la pobreza extrema y
con severos problemas sociales.

Los mas altos niveles de marginaciéon social se encuentran en las
regiones indigenas. El 96.3 por ciento de esas comunidades se encuentran
en situacién de pobreza extrema, donde el 82.1 por ciento de miembros de
esos grupos de poblacién padecen esa condicién.*® La exclusién social de los
indigenas se refleja, entre otros indicadores, en la dificultad que representa
para ellos acceder a los servicios basicos de vivienda, pues 81.97 por ciento
de las casas-habitacion carecen de drenaje, 69.83 por ciento tienen piso de
tierra, 28.64 por ciento no cuentan con energia eléctrica y 49.60 por ciento
no disponen de agua entubada. Asi también, en estas comunidades, el 37.57
por ciento de las personas de 15 afios y mas, es analfabeta, y 70.12 por

2 Carrasco, Rosalba y Herndndez y Puente, Francisco, "Tres vislones de la pobreza en América Latina”, La Jornada,
lunes 4 de octubre de 1993, p. 51; en Calva, José Luls, Distribucién del ingreso y politicas sociales, tomo 1, pp. 9+
10.

4 gallinas, Victor, “Con graves carenclas...”, La Jornada, p. 10 (Con datos tomados por el reportero de: Garza,
Gustavo, Atlas demogrdfico de México, 1999, 1a. ediclén, ain no presentada ni distribuida).

e

65 Ty ~ T
L.m q’ﬂ\!

| FALLA DL ORIGER |




EL DESARROLLO ECONOMICO Y LA DISTRIBUCION DEL INGRESO EN MEXICO

clénto”del 'su,,'poblaclén activa se ocupa en el sector primario, generalmente
“como cainpesihbs o jornaleros agricolas mal pagados.

. Esriryh’portante hacer notar la bajisima proporcion que los ingresos totales

“del medio rural representan del total nacional: sélo el 10.7 por ciento, para

una poblacién que representa el 38.2 por ciento de la nacional.

Los contrastes entre estratos y sus participaciones en el ingreso nacional
de los hogares son todavia mas fuertes. Las participaciones en poblacion y
en ingresos de los dos estratos extremos son las siguientes: los indigentes
representan mas de la cuarta parte de la poblacién nacional, 26.9 por ciento,
y perciben solamente el 4.2 por ciento del ingreso; y la clase alta, 4.4 por
ciento de las personas, percibe cerca de la mitad del ingreso, con el 45.7 por

ciento.

Los hogares donde mas se concentran las transferencias de seguridad
‘ :soclal en: el medio rural son los de clase alta, con el 27.2 por ciento del total,
qué’ perclben apenas el 1.4 por ciento del total de salarios. Asi, a nivel pais,
las transferencias de la seguridad social se encuentran mas concentradas
que las remuneraciones de asalariados, mostrando que la seguridad social,
lejos de desempefiar un papel en la lucha contra la pobreza, tiende a
reproducir la desigualdad salarial en el medio urbano, y a agravarlia en el
rural. En cuanto a salud, el gasto total apenas alcanza el 3.2 por ciento del
total, cifra que lo convierte proporcionalmente en uno de los mas bajos del
mundo. Una parte importante de la poblacion en condiciones de pobreza
;extr'er.na se ubica en el sector rural: el 40 por ciento de los perceptores
ocﬁbados en el sector agropecuario pertenece a los hogares que se
encuentran en condiciones de pobreza extrema. Dada la precaria situacion
economica de la poblacion de bajos recursos, cualquier medida econémica en
su detrimento, afecta inmediatamente al presupuesto destinado a la comida
vy, por ende, deteriora el estado nutricional de los nifios y las mujeres.
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Los muy ‘pobres integran el 15.3 por ciento de la poblacién nacional y
tienen nIveIes de intensidad de la pobreza que, aunque sustancialmente
imenores que los indigentes, estan solo ligeramente arriba de la mitad de las

normas. En ingresos-tiempo cubren 60 por ciento de los requerimientos, lo
que Ios sitia por debajo de la linea de pobreza, pero muy cerca de ella. En
n'ecesidades basicas insatisfechas estan muy cerca de la mitad de las

nprmas, a s6lo cuatro puntos de la indigencia. Los describe correctamente el

calificativo de “muy pobres”.

Las ramas que quedan clasificadas en el estrato de pobreza muy alta son

'Ia~silvicultura y la agricultura, por una parte, actividades dominantemente
rurales, Y la construccién, por la otra, que es principalmente urbana. Ambas
suman a las percepciones bajas el caracter estacional o inestable del empleo.

'onJuntamente, muy pobres e indigentes constituyen el grupo de los

pob,revsk,extremos, que representan el 44.7 por ciento de la poblacién nacional

y uy‘a ‘situacién promedio es dramatica: dejan de cubrir casi el 60 por ciento
d sus requenmientos de ingresos y de satisfactores especificos en un 58 por

clento. 'Se trata de la mitad de la poblacién, que vive sdlo con dos quintas

pa}rtes de los satisfactores basicos.

En las areas urbanas la pobreza extrema se concentra en |a industria de
la construccion, el comercio, actividades de restaurantes y hoteles,
principalmente. En estos hogares la mayoria de los perceptores reciben
ingresos menores a un salario minimo.

67




CAPITULO TERCERO

Polarizacion de la tendencia del ingreso en México, 1984-1996

1. Bases metodoldgicas para el estudio de la distribucién del ingreso
en México

1.1 El problema del subreporte

EL ESTUDIO INTERTEMPORAL DE LA distribucion del ingreso y de la pobreza
pretende homogeneizar las cifras de los ingresos de los hogares, con el fin de
hacerlas comparables y poder extraer conclusiones con una base estadistica
confiable. En el caso de México, las fuentes estadisticas las constituyen las
encuestas de ingresos y gastos de los hogares, las cuales por lo general no
son compatlbles con los agregados que reportan las cuentas nacionales.!

Aijnque se cuenta con mediciones de la distribucion del ingreso de los
hogares a nivel nacional para el periodo posterior a la posguerra, estos datos
han sido tomados con reserva por diversos investigadores por el alto grado
dersublreporte que presentan frente a las cifras implicitas en las cuentas
nacionales. Los especialistas han subrayado este problema, sefialando el
limitado grado de comparabilidad que existe entre ambas fuentes,?

La comparacion de los ingresos agregados de los hogares resultantes de

las encuestas con las estimaciones Iimplicitas ‘en cuentas nacionales revela no

s6lo que existe una subestimacién del ingreso reportado, sino también que la
discrepancia difiere considerablemente segun la fuente de los ingresos. Asi,

! Boltvinik, Julio y Herndndez Laas, Enrique, op. cit., p. 163,

2 gnrique Hern&ndez Laos nos remite a los siguientes estudios: Altimir, Oscar, “La distribucién del ingreso en México
{1950-1977)" en Ensayos sobre la distribucidn del ingreso en México, México, Banco de México, 1982; y Lydall, H.
F., Income Inequality in Mexico, Institute of Economics and Statistics, Oxford University, 1979, Hernandez Laos,
Enrique, “Tendenclas recientes de la distribucién del ingresos en México (1977-1984)" en La economia mexicana
actual: pobreza y desarrolio incierto, México, UAM-1, 1991,
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bdr ejémplo‘,ilo's ihg;ésoé totales disponibles de los hogares reportados por
‘las encuestas de. 1963 y 1968 estaban subestimados alrededor del 25 por
ciento con respecto al agregado derivado de cuentas nacionales; los de la
'encuesta de 1975 en casi 50 por ciento, y los de 1989 en 56 por ciento.?

‘Estas discrepanclas disimulan, sin embargo, diferencias de mayor
magnltud segun las diversas fuentes de ingreso. Asi, un rasgo comun de
" todas las encuestas es la considerable subestimacion de los ingresos
empresariales —que superan en mucho el 50 por ciento— y de los ingresos
derivados de la renta de la propiedad recibidos en efectivo, cuyos niveles en
las encuestas resultan insignificantes comparados con las estimaciones
macroeconoémicas respectivas. En general, son los ingresos provenientes del
capital los que presentan las mas significativas discrepancias entre ambas
fuentes estadisticas.

Por lo anterior, puesto que los ingresos empresariales y los provenientes
del capital se distribuyen d2 manera desigual entre los hogares nacionales
que los ingresos provenientes de otras fuentes, una evaluaciéon de la
distribucion agregada que no tome en cuenta y corrija las notables
subestimaciones mencionadas estara subestimando los verdaderos patrones
distributivos del ingreso.

Por lo tanto, ante la subestimacion de las cifras reportadas por las
encuestas, surge la necesidad de establecer procedimientos metodoldgicos
adecuados para ajustar los datos de las encuestas a los agregados
macroeconémicos de las cuentas nacionales, con el objeto no sélo de
asegurar la comparabilidad de las diversas encuestas, y permitir con ello un
analisis mas realista de la distribucion del ingreso, sino también con el
proposito de adecuar las estadisticas del ingreso de los hogares a los
propésitos de la medicion de fa pobreza.

? Boltvinik, Julio y Herndndez Laos, Enrique, op. cit., p. 164,
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1.2 Soluciones adoptadas por diversos investigadores
La pionera en el estudio sobre distribucion del ingreso en México fue Ifigenia
Martinez Hernandez, con el trabajo realizado en la década de los cincuenta, y
aunque sus conclusiones luego fueron cuestionadas, sus planteamientos no
dejan de ser interesantes.® Posteriormente, otros autores como Altimir y
Bergsman analizaron la informacion de las encuestas mexicanas de los
sesenta y los setenta. Los nuevos avances en la recoleccién de la informacién
permitieron que la encuesta de 1984 ya incluyera datos acerca de los
ingresos no monetarios y, en otra investigacion,” se estudia la
comparabilidad de las encuestas de 1977 y 1984 con el objeto de servir de
base para el andlisis de la pobreza en México.

o El:qi'itéfio basico® que utilizé Ifigenia Martinez consistio en conciliar los

y Ihérésosy?tot‘alés registrados por las encuestas con el valor del ingreso
per onal obtenido a partir de las estimaciones de cuentas nacionales. La
~conciliacién se realizé bajo las siguientes hipétesis:

a)y Sélo IoS grupos de hogares con presupuesto mas o menos equilibrado
son los que declaran con mayor veracidad sus ingresos y sus gastos;
b) ITéé.‘hogéres ubicados en los grupos en que los gastos exceden
slg}nyifl»cakfivamente los ingresos, subdeclaran su ingreso total, por
omision de ingresos en especie, transferencias, donaciones e ingresos
: éspora'dlcos;
c) Solo los grupos con potencialidad de ahorro tienen posibilidad de
" subdeclarar deliberadamente sus ingresos, y
d) La subdeclaracién deliberada de ingresos es proporcional al nivel de
ingresos y su magnitud global corresponde a la discrepancia entre el

4 Martinez Herndndez, Ifigenia, La distribucién del ingreso y el desarrollo econémico de México, México, UNAM, 1960,
5 Herndndez Laos, Enrique, “Tendenclas recientes de 1a distribucidén del ingreso en México (1977-1984)" en La
economia mexicana actual: pobreza y desarrollo incierto, México, UAM-1, 1991; en Boltvinik, Jullo y Herndndez Lags,
Enrique, op. cit,, p. 164,
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ingreso. total de la encuesta, incluidas las correcciones realizadas de
acuerdo-con la hipétesis b), y el ingreso personal implicito en las
cuentas nacionales.

. Estas hipotesis consideran que los grupos de ingresos bajos tienden a
~subestimar ligeramente sus ingresos, mientras que los grupos de ingresos
altos los subestiman en mayor proporcion; es decir, se supone que la
subdeclaracion no es uniforme, puesto que, por un lado, el subreporte
comienza a ser significativo a partir de cierto estrato de ingresos y, por el
otro, supone que la proporcion de ingresos no declarados es proporcional al
nivel de ingreso. Aunque los ajustes realizados por la profesora Ifigenia
Martinez ha sido tomada con reservas, lo mas importante es que sus
procedimientos presentaron las bases para el estudio comparativo de la
distribucion del ingreso en México.

Oscar Altimir’ compara diversos estudios acerca de la distribucién del
Ingréso en México basado en las encuestas de 1956, 1958, 1963, 1975 y
1977. Destaca que México constituye un caso excepcional en América Latina,
por contar con datos de ingresos y gastos distribuidos a lo largo de 20 afos.
Sin embargo, reconoce que, pese a tratarse del mismo tipo general de
encuestas, éstas se realizaron mediante dispositivos de organizacion
diferentes y que tienen diferentes grados de cobertura.

Para obtener mayor confiabilidad de las mediciones de los ingresos
familiares a partir de las citadas encuestas, y para evaluar la comparabilidad
de sus resultados, acepta la conveniencia de confrontarlos con los ingresos
agregados de las cuentas nacionales. Apunta que la comparacion de los
ingresos con ambas fuentes revela que existe no sélo una subestimacion del
ingreso total de los hogares en las encuestas, sino también que la

S Ibid.

7 Altimir, Oscar, “La distribucién del ingreso en México, 1950-1977" en Distribucién del ingreso en México, ensayos,
tomo I, México, Banco de MéxIco, Subdireccidn de Investigacién Econ6émica, 1982. Tomado de trabajo de Boltvinik,
Julio y Herndndez Laos, Enrique, Pobreza y distribucidn del ingreso en México, Siglo xxI, México, 1999, p. 166.
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- discrepancia entre ambas clases de estimacion difiere considerablemente

seglin el tipo o fuente de los ingresos.
: “Altimir_plantea diversas hipodtesis sobre los sesgos en la declaracion de

flos Ingresos. Estos obedecen a cualesquiera de las siguientes causas: a)
'omislon o subdec|aracion de . ingresos en especie e imputados; b)

'?"subdeclaraclon de ingresos a través de las magnitudes registradas del ahorro
o y del consumo,® y ¢) la subdeclaracién difiere por tipo —fuente— de ingreso.

En este ultimo sentido, se pregunta si la subdectaracion del ingreso se
encuentra asociada mas bien al tipo de ingreso que a los niveles del mismo
que reciben los hogares.

En lo que se refiere a la subdeclaracion no deliberada de ingresos de
diferentes fuentes, sostiene que hay razones para pensar que la declaracion
de cada tipo de ingreso sufre de omisiones que le son caracteristicas. La
declara'cién de sueldos y salarios suele omitir los componentes en especie,
las percépciones extraordinarias y los montos deducidos contractualmente en

E Iaﬂfu'ent'e laboral. Los ingresos de la explotacién agropecuaria tienden a

vs'ubestimar el autoconsumo y los ingresos de las actividades secundarias, en

tanto que la subestimacién de los ingresos empresariales y de los ingresos
de la propiedad generalmente son de mayor magnitud.®

Ante los gradoé de dfvergencia sefialados, Altimir recomienda un método
de ajuste que permita un grado de comparabilidad en funcion de la
asignacion de la subdeclaracion de cada tipo de ingreso. Este método se

8 Ello supone que la medicién del consumo no estd sujeta a sesgos‘de sobrestimaciones de significacién, pero que
si estuviera afectada por sesgos subestimativos, éstos serfan de magnitud considerablemente menor que los
?resentes en la medicién del ingreso. Véase Boltvinik, Julio y Herndndez Lacs, Enrique, op. cit., p. 166.

En relacién con los ingresos empresariales, Altimir apunta que posiblemente resulte de dos causas: 1a omisién de
porciones de Ingreso generado que han sido reinvertidas, y el ocultamiento voluntario. La primera probablemente
sea una porcidn creciente del Ingreso retirado del negocio, tanto de las mayores necesidades de capitalizacién como
de la creciente importancla del ingreso requerido para el consumo del hogar; la segunda causa, “el ocultamiento
voluntario de ingresos”, quizd sea proporcional al Ingreso en los estratos medios, pero es mds creible que
represente una proporcién creciente a medida que se eleva el ingreso del hogar. Por ello, el autor argumenta que
suponer que la elasticidad de la subdeclaracién de los ingresos empresariales es unitaria a todo lo largo de la
distribucién constituye una posicién conservadora, en lo que a desigualdad de ingresos se refiere. Ademds, apunta
que el ocultamiento de los ingresos de la propiedad efectivamente perseguidos es de mucha consideracién, a juzgar
por lo que observé en un anélisis detallado de diversas encuestas latinoamericanas, analisis que le permite concluir
que esta subdeclaracién se concentra por lo general en los hogares de mds altos ingresos. Véase Boltvinik, Julio y
Herndndez Laos, Enrique, Pobreza y distribucidn del ingreso en México, Siglo xx1, México, 1999, p. 166.
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apoya en el criterio basico de conciliar los ingresos de las encuestas con el

Ihgreso personal obtenido a partir de las cuentas nacionales. Plantea algunas

" hipétesis en que se basa esa concillacién, resumidas en las siguientes:

a) La subdeclaracién (voluntaria o involuntaria) difiere segun sea el tipo
de ingreso.

b) La magnitud global de los ingresos no declarados de cada tipo
corresponde aproximadamente al punto de la discrepancia entre la
estimacion de ese tipo de ingreso derivada de las cuentas nacionales y
los ingresos declarados en la encuesta, corregidos por contenido
conceptual, cuando esta discrepancia es positiva.

c) La elasticidad ingreso de la subdeclaracion, dentro de cada tipo de
ingreso, es unitaria.

d) La subdeclaracion de ingresos de la propiedad efectivamente
recibidos (concepto que incluye los alquileres imputados de las viviendas
ocupadas por sus duefios) ocurre sin embargo en el quintil de hogares
de mas altos ingresos.!°

Hernandez Laos opina que, en la medida en que se atiende a las
principales limitaciones que presentan los datos originales de las encuestas a
la luz del marco de referencia constituido por las estimaciones
macroecondmicas, los ajustes de Altimir proporcionan una vision del perfil

“ socioecondmico de la distribucion del ingreso, alternativa a la que

proporcionan los datos originales de las encuestas, con la ventaja de
compatibilizar los resultados al resultado agregado que ofrece el Sistema de

1° Conjuntamente con la aplicacién de su metodologia, Altimir advierte: “Estas estimaciones pretenden ser una
razonable aproximacién a la realidad, a nivel agregado. Si bien el método de ajuste procede por grupo
socloecondmico, éste es un recurso al que se apela para mejorar esa aproximaciéon. En la medida en que ello se
haya logrado, habrd sido mediante el conjunto de supuestos adoptados. Cada uno de ellos, considerado por
separado, no aspira al misma grado de validez; no se puede pretender, en consecuencia, que las estimaciones
parciales de la distribucién del ingreso de cada grupo socioeconémico tengan el mismo grado de confiabilidad que la
distribucién agregada de todos los hogares. La composicién de cada grupo de ingreso por grupo socioecondmico
continGa teniendo, por lo tanto, un considerable grado de incertidumbre”. Altimir, Oscar, op. cit., p. 127, en
Boltvinik, Julio y Hernandez Laos, Enrique, op. cit., p. 166.

—————
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“"Cuentas Nacionales del pais, el marco de congruencia mas confiable de las
‘estadisticas nacionales.

En otro orden de ideas, J. Bergsman!' destaca que las unidades de
,o‘bservaclc')n deben ser los hogares, no los individuos. Asimismo, argumenta
que los calculos de ingresos se relacionan con el ingreso total proveniente de
todas las fuentes, considerando los valores netos de impuestos; también
recomienda que los datos deben ajustarse para estimar los ingresos no
declarados, de modo que influyen en los calculos de la desigualdad. Analiza
cuatro encuestas (1963, 1968, 1975 y 1977) y destaca las dos
caracteristicas siguientes:

a) En Ios nlveles bajos de ingresos, los gastos recopilados a menudo son

: ue los ingresos declarados. En muchos casos, las diferencias
: se'deben a:que las familias dejaron de ahorrar, pues sus ingresos son

_'Inferiores ‘su nivel de ingreso “permanente”; y

"b) Los: datos naclonales del ingreso personal disponible que se obtienen
S estudios sobre presupuestos familiares son considerablemente

i inferlores a los que implican los datos de cuentas nacionales.

Luego'de plantear la necesidad de contar en México con cifras sobre la
lstribucion familiar del ingreso ajustadas de manera homogénea, Bergsman
'Ias ,elabora. Para ello estima las elasticidades-ingreso de la subdeclaracién
més‘baja y mas alta, observadas en las cifras previamente ajustadas,

“obteniendo valores de 0.95 y 1.20, respectivamente. A partir de ambos
V,-‘célculos presenta dos estimaciones ajustadas sobre la distribucion personal
: del ingreso: aquellas basadas en la elasticidad mas baja tienden a atribuir
relativamente mas ingreso a familias pobres que la estimacion a partir de la
elasticidad mas alta, de modo que las distribuciones asi obtenidas pueden

' Bergsman, J., “Income distribution and poverty” en México, Working Paper, nimero 234-A, World Bank,
Washington, 1980; en Boltvinik, Julic y Herndndez Laos, Enrique, op. cit., p. 167,
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'considerarse el ||mite inferior y superior del rango en el que se encuentra la

dlstribucion verdadera del ingreso en México.

procedlmlento seguido por Enrique Hernandez Laos en una
Véétigacion previa sobre el tema,? destaca el resultado contradictorio en la

ié'ﬁ'dlsponible sobre la distribucion del ingreso de los hogares entre

1977.y 1§8_4, en relacién con la tendencia mostrada en ese periodo por la
distribucion funcional del ingreso, en donde afirma:

En tanto las estadisticas de las cuentas nacionales muestran un deterioro significativo

en -la participacién de las remuneraciones al trabajo en el ingreso nacional, las

- astadisticas de la distribucién familiar del ingreso —derivadas de las encuestas de

‘ ‘ingresos y gastos— sugieren que se habria registrado un modesto proceso
redistributivo de! ingreso hacia los hogares mas pobres, no obstante la severidad de la
crisis por la que atraviesa la economia mexicana desde principios de los ochenta.

Por lo anterior, Hernandez Laos sugiere que el problema pudiera radicar
-en la no comparabilidad de las encuestas analizadas en esa investigacion: la

ZENIGH/77 y la ENIGH/83-84.)% De aqui resulta la conveniencia de ajustar los
”'dvaltfos de ingreso arrojados por las encuestas, a fin de hacer que reflejen, de
1a mejor manera posible, las condiciones de bienestar de los hogares.**

Para homogeneizar esa informacion, el autor menciona que procedio a
calcular el ingreso por hogar con poder adquisitivo constante, como paso
previo al proceso de ajuste a cuentas nacionales. De acuerdo con las
observaciones de Altimir, se partia del hecho de que las remuneraciones al
trabajo suelen registrar un menor grado de subreporte que las demas

12 Herndndez Laos, Enrique, “Tendencias recientes en la distribucidn del Ingreso en México, 1977-1984" en La
economia mexicana actual: pobreza y desarrollo incierto, México, UAM-I, 1991; en Boltvinik, Julio y Herndndez Laos,
Enrique, op. cit., p. 168,

13 Herndndez Laos seflala que la informacién publicada en la ENIGH/77 correspandié unicamente a la distribucién del
ingreso monetario de los hogares, es decir, excluia los ingresos no monetarios —datos que si incluia la ENIGH/83-84,
En ese sentido, una comparacién estricta entre ambas encuestas resultaba sesgada.

'* Herndndez Laos suglere que para la medicidn del bienestar es claro que et ingreso debe medirse después de
deducir los impuestos directos y otras erogaciones realizadas por los hogares; asimismo, se deben de excluir los
tngresos por venta de activos, por constituir una disminucién del patrimonio del hogar; también debe evitarse la
doble contabilizaclén de los regalos o donativos recibidos por los hogares procedentes de otros hogares, los cuales

; TESIS CON
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,,_fUér_\Ees.,de ingreso, en especial los ingresos empresariales, y sobre todo, las
: ké’r‘ité’?s de . la propiedad. Ello significaba que las estimaciones de fa
i dls ribucion’ agregada del ingreso basadas en las encuestas muy

"fprobablemente tendian a subestimar la desigualdad, toda vez que se
ponderan los ingresos salariales con mayor importancia de la que les
corresponderia de acuerdo con las cifras del ingreso de los hogares implicitos
en el sistema de cuentas nacionales.

2. Polarizacion de la tendencia del ingreso en México, 1984-1996

El crecimiento econdmico acelerado del periodo 1970-1981 estuvo
acompafado de disminuciones de la desigualdad en la distribucion del
ingreso, tanto funcional como familiar, de la pobreza por ingresos y de una
notable mejoria en la satisfaccion de necesidades sociales especificas.

‘Af. .
e tan amlentos mlentr s que el saldo del crecimiento del producto per

artlr.:de 1982 el PIB sufrio en México continuas disminuciones o

producto;:Es decir, e mei:'anlsmo basico por el cual se elevo el nivel de vida
' e mediante la creacion de mas ocupaciones cada vez
mas’ productivas Sl ‘no hubiese habido cambio en la participacion de los

suelen’considerarse como ingresos y como gastos al mismo tlempo, tal como lo recomiendan otros investigadores;
en Boltvinlk; Jullo y Herndndez Laos, Enrique, op. cit., p. 173.

: :: Calva, José Luls, D/strlbuclén del Ingreso y paliticas sociales, tomo 1, Juan Pablos, México, 1995, p. 149,
e,
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trabajadores en el producto, el ingreso per capita habria aumentado de todas
= maneras en 47.6 por ciento.'”
\ L ‘_ Los movimientos hacia arriba del nivel de ingreso de la clase trabajadora
Wsﬂé ‘explica'n por el progreso técnico y la acumulacion de capital. El argumento
de 10s defensores de la politica economica instrumentada en México desde

prlnclplos de los afios ochenta, es que lo que perdieron los asalariados “lo

pueden,haber ganado los trabajadores por cuenta propia”, al producirse una

informalizacién de la economia, por lo que la concentracién del ingreso

“ser mas aparente que real. El precedente de los afios del periodo
194¢
partlclpaclon en el producto, en un periodo que dificilmente puede sostenerse

46, con los cuales los trabajadores perdieron también masivamente

qu hublese ocurrido una desproletarizacion del trabajo,!® tiende a avalar la
‘que la concentracién funcional del ingreso en manos del capital a
»de 1982 es un fenémeno real, y no de informalizacién de la economia,
yk es producto del cambio abrupto en los precios relativos basicos, sobre todo

la b_aja de los salarios y el aumento en el tipo de cambio y en las ganancias.
claro que el mecanismo para lograr el deterioro en los salarios reales
fue a:devaluacién-inflacién, con apoyo en una politica salarial que pudiera

garantlzar lncrementos nominales de los salarios por debajo de la inflacion.

za no sélo habria dejado de disminuir, sino que habria

,ochenta, y el estancamiento posterior, redujeron notablemente la creacién

SN b,
18 Entre 1940 y 1946 |a participacién de los trabajadores en el producto se redujo drdsticamente en casi 10 puntos
porcentuales. En opinién de Enrique Herndndez Laos (Crecimiento econdmico y pobreza en México, UNAM, 1992) la
explicacidn es la sigulente: la menor participacién de los salarios en el ingreso durante los aflos cuarenta se debié al
notable deterioro que reglstraron los salarios reales durante ese periodo a consecuencia del acelerado proceso
lnﬂaclonarlo y devaluatorio que caracterizé a la economia durante la década y los primeros afias de los cincuenta.
19 Calva, José Luis, ibid.
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:Ed_"e"‘b’em'pl'ekos' en el sector moderno de la economia; esto, sumado al estricto
confrol salarial impuesto por los programas de ajuste macroeconémico,
habria reducido la participacion de las renumeraciones salariales en el
ingreso y conducido a una notable disminucion del abanico salarial, lo que
provocé el empobrecimiento generalizado de la fuerza de trabajo asalariada,
especialmente en los sectores no agricolas y areas urbanas del pais, que son
los que constituyen los estratos medio y medio alto de la poblacion. Los
estratos de menores recursos, ya sea por la via de la “autoexplotacion
forzada” —en el sector urbano— o por la elevacidn de sus ingresos reales por
la alineacién de los precios agricolas —en el sector rural—, mantuvieron y
acrecentaron, aunque marginalmente, su participacion en los ingresos totales

de los hogares.

Los costos del ajuste fueron pagados en ese periodo, en su mayor parte,
por los sectores obreros de las zonas urbanas, considerados no los mas
pobres de la sociedad. Los grupos de medianos ingresos, las clases medias,
fueron mas ‘afectadas por los ajustes econdémicos que los estratos
perteneclentes a los de mas bajos ingresos. Las politicas de estabilizacion de
preclos y salarios han producido un deterioro mas rapido en los ingresos de

riados ue -los- experimentados con los ajustes. Prueba de lo

) la firma del Pacto de 1987, los ingresos representaban el

v*‘eni rigor, entre 1984 y 1989 sodlo los primeros dos deciles

7%
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ik 'aﬁ'mehta?oh”s'u"‘pa’fticlpacién relativa—"el decil 10 —el diez por ciento mas
; rico— aumentaba 'su participacion en cerca de 11 por ciento para colocarse

en nlveles slmnlares alos regtstrados 21 afios antes, en 1968.%°

: “Entre 1984 y 1989 el ingreso real per capita promedio de los hogares
. permanecio relativamente constante —s6lo aumentd 1.8 por ciento a lo largo
de los cinco afios—, aunque el comportamiento de las diversas fuentes de
ingreso fue notoriamente desigual: los salarios reales per capita se redujeron
en términos absolutos en 32 por ciento en el quinquenio, en tanto que los
ingresos por cuenta propia y empresariales por habitante aumentaban en 6.5
por ciento y las rentas de la propiedad aumentaban en 85 por ciento.

De acuerdo a lo anterior, no son de extraiar las notables modificaciones
de las distintas fuentes en los ingresos de los hogares: la reducciéon —de
11.8 por ciento— en la participacion de los sueldos y salarios, frente a
aumentos de 4.1 por ciento en la participacion de los ingresos empresariales
‘y'de 7.4 por ciento en la participacion de las rentas de la propiedad (3 por
ciento en alquilares cobrados e imputados por el uso de vivienda y 4.4 por
ciento en la participacién de intereses, dividendos, regalias y otros ingresos
derivados de la posesion de activos financieros.) Las transferencias netas en
dinero habrian mantenido constante su participacién en el ingreso de los
hogares, en tanto que los ingresos en especie la habrian acrecentado sélo
marginalmente (0.3 por ciento).

Esas modificaciones ejemplifican no sélo los cambios de los precios
relativos en contra de la fuerza de trabajo asalariada, presumiblemente en el
sector moderno de la economia, y de los efectos favorables del proceso de
ajuste macroeconémico sobre los ingresos de la propiedad. Asi, la primera
gran transferencia de ingresos que se observa —y que es totalmente
consistente con las cuentas nacionales en el nivel macroeconémico— es la
pérdida de participacion de las remuneraciones salariales en el ingreso de los

2° Boltvinik, Julio, Pobreza y distribucién del Ingreso en México, Siglo xx1, México, 1999, pp. 114-115.

ESTA TESIS NO SALE
? OELA BIBLIOTECA
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hogares compensada con aumentos en la participacion de los ingresos por
trabajo no asalariado (sector informal), ingresos empresariales e ingresos del
capital prIncipaImente .

El 50 por clento de Ias famllias con ingresos mas bajos disminuyeron su
partlclpaclon de 20. 76 por clento (1983) a 18.76 por ciento (1989) en el
ingreso nacional miehtras que las familias colocadas en el decil mas alto

incrementaron sus ingresos de 32.77 por ciento en 1984 al 37.93 por ciento
en 1989.%' (Cuadro 3)

Si se reconoce que la desigualdad tiene raices estructurales, se pensaria
que fueron el desplome de la economia y luego los ajustes econémicos y
planes de estabilizacién, los factores que propiciaron el incremento en la
desigualdad social en los afios ochenta. Entre las variables que se considera
inciden en la desigualdad y que fueron afectadas por las politicas de ajuste y
estabilizacion tenemos, en primer término, el gasto publico. La crisis iniciada
en agosto de 1982 por los problemas financieros del Estado, fue la expresion
del colapso de la economia, y tanto el producto nacional como el gasto
pablico dlsminu'yeran,fsrln embargo, el gasto en los rubros de bienestar social
(salud, educacjén, i‘de“s:arrollo urbano y ecoldgico) se redujeron mas que

les si bien el P18 en 1988 recobrd los niveles de 1981,

proporcionalmente,

durante: dos dgéadas atras en la distribucién de! ingreso, sino que habria
tenido’lugar’una profunda transformacién en los mddulos distributivos del

"2 Calva, José Luls, op. cit., p. BO.
«: 3 calva, José Luls, op. cit., p. 47.
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ingreso de los hogares de nuestro pais. Los movimientos observados en la
distribucion del ingreso entre 1984 y 1989, que se caracterizan por la
concentracién en la cuspide distributiva, habrian afectado de manera

- sumamente desfavorable la magnitud e intensidad de la pobreza, aunque en

menor proporcion la de la pobreza extrema.

La carrera alcista precios-salarios iniciada a mediados de la década de
los ochenta, ademas de crear desequilibrios e incertidumbre, se tradujo en
un deterioro continuo del salario real. El extremo se dio en el mes de
diciembre, con Ia firma del Pacto de Estabilidad y Crecimiento, pues la
inflacion alcanzé niveles cercanos a la hiperinflacion, porque en él se
contempldé un ajuste al alza de los precios de los bienes y servicios que
proporciona el Estado. Una de las consecuencias fue la disminucién del poder
de compra del salario minimo, que sufrié una pérdida cercana al 50 por
ciento, mientras que los ingresos medios cayeron mucho mas, al grado que

" en 1989 representaron apenas el 38 por ciento del de 1981. Con esto se

confirmaria la hip6tesis de que en términos generales los grupos de
medianos ingresos fueron mas perjudicados por los ajustes econdmicos que
inclusive los de mas bajos ingresos. Mas aun, las politicas de estabilizacion
de precios y salarios produjeron un deterioro mas rapido de los ingresos de
los asalariados que los experimentados con los ajustes, pues en el afio de la
firma del pacto (1987) los ingresos de aquellos representaban el 66 por
ciento del nivel de 1981, en tanto que en 1989 cayeron al 38 por ciento. Asi
también, el precio de la canasta de alimentos y de otros basicos, se
incrementé mas rapidamente que los salarios e ingresos por trabajo. Ambos
hechos, sin duda, favorecieron el incremento en la desigualdad en la década
de los ochenta, desigualdad que sufrieron principalmente las clases medias.
Las rentas de la propiedad —alquileres e intereses— representan 11.96
por ciento del ingreso nacional de los hogares; dentro de ellas los alquileres
representan solamente el 0.64 por ciento y los intereses el 11.32 por ciento.
Esta Ultima cifra esta totalmente concentrada en la clase alta urbana, con
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97.6 por ciento del rubro, siendo esto un resultado empirico del autor®® y se
encuentra implicito en el procedimiento de ajuste a cuentas nacionales, ya
que la ENIGH/89 capta una fraccidn insignificante por este concepto.

Los ingresos empresariales y las rentas del capital, concentrados en la
cuspide de la piramide distributiva, incrementaron notablemente el grado de
desigualdad en la distribucion del ingreso, ya que 80 por ciento de la
concentracién observada en 1989 obedecio al comportamiento de este tipo
de ingreso. Las constantes devaluaciones, el mantenimiento de elevados
indices inflacionarios, de tasas reales positivas de interés —tanto en moneda

. nacional como extranjera— transfirieron ingresos de capital a lo hogares mas
{rlcos, ‘al igual que los obtuvieron los auténticos perceptores de ingresos

"‘,‘empresarlales del sector formal de la economia, especialmente los ubicados
“Zéhflbé“'s‘e“ctores urbanos, industriales y de servicios del pais.?*

 Entre 1984 y 1989 la distribucién de! ingreso se habria “estirado”, esto

es, los primeros dos deciles aumentaron su participacion en 6 décimnas de

punto porcentual, y el decil 10 la acrecentdé en cerca de 11 puntos
: centuales, a expensas de una disminucién de los deciles bajos,

medios e intermedios altos —deciles 3 a 9— que la redujeron de manera
concomltante en 11.5 puntos porcentuales.

De’ Ias modlﬂcaclones sefialadas, destaca la notoria concentracién en la
cuspldre de la plramide distributiva, y que hayan sido los estratos medios y
los medlos altos los que hayan perdido una mayor participacién en el
‘ '|ngreso v no el 20 por ciento mas pobre de la poblacién. En estas tendencias

influyo la naturaleza del programa de ajuste macroeconémico que modificéd
,Ios preclos‘{relativos de i0s sectores y los factores, penalizando las

S renumeraclone y premiando las retribuciones reales al capital y a las rentas
‘de la; propiedad’que recibleron Ios hogares mas ricos en este periodo.

2, Boltvlnlk,
4 Ibid.-

lio'y. Hernandez Laos, Enlque, op. cit.; Pp. 181-182,
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~Entre;19‘84 y“1989, el ingreso real per capita promedio de los hogares
L 'pérma'n'ec’ié ‘relativamente constante —sdlo aumento 1.8 por ciento a lo largo

“de los cinco afios—, aunque el comportamiento de las diversas fuentes de
vlr:igr'eso fue notoriamente desigual: los salarios reales per capita se redujeron

lien términos absolutos en 32 por ciento en el quinquenio, en tanto que los
ingresos por cuenta propia y empresariales por habitante aumentaban en 6.5
por ciento y las rentas de la propiedad se acrecentaban en 85 por ciento.
Aqui, son notables las modificaciones en la participacion de las distintas
fuentes en los ingresos de los hogares: la reduccion, de 11.8 por ciento en la
“participacién de los sueldos y salarios, contra aumentos de 4.1 por ciento en

y la participacion de los ingresos empresariales y de 7.4 por ciento en la

parficipacién de las rentas de la propiedad: 3 por ciento en alquileres
éobrados e imputados por el uso de vivienda y 4.4 por ciento en la
' ,pai’ticipacién de intereses, dividendos, regalias y otros ingresos derivados de
“la posesién de activos financieros. Las transferencias netas en dinero habrian
ma’htenldo constante su participacion en el ingreso de los hogares, en tanto
que los ingresos en especie la habrian acrecentado sélo marginalmente (0.3
~por ciento). (Cuadro 4)
‘ .Esas modificaciones dan cuenta clara no sélo de los cambios relativos en
contra de la fuerza de trabajo asalariada, presumiblemente en el sector
moderno de la economia, y de los efectos favorables del proceso de ajuste
macroeconémico sobre los ingresos de la propiedad. La primera gran
transferencia de ingresos que se observa es la pérdida de participacién de las
remuneraciones salariales en el ingreso de los hogares, compensado con
aumentos en la participacion de los ingresos por trabajo no asalariado
(sector informal), ingresos empresariales e ingresos del capital
principalmente. La informacién da cuenta también de modificaciones
singulares en la distribucion del ingreso en el interior de cada fuente,
acentuandose la igualdad entre hogares en los ingresos salariales, mientras
que aumentaba la desigualdad en las rentas de la propiedad.
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~Todos los indicadores muestran la notable reduccién de la desigualdad
de los ingresos salariales, pudiendo afirmarse que en el quinquenio se habria
registrado una redistribucion progresiva de los ingresos salariales de
notables proporciones. Para 1984, la mayor contribucion a la desigualdad la
habrian hecho los ingresos salariales, los cuales fueron responsables —dada
su participacion en el ingreso total y la forma de su propia distribucion en el
ingreso total— del 40 por ciento, seguidos por la contribucion de las rentas
empresariales (36.4 por ciento) y en tercer lugar por la contribucién de las
rentas de la propiedad con 19 por ciento —el 4.2 por ciento por alquileres y
el 14.8 por ciento por intereses y dividendos. La aportaciéon de las otras dos
fuentes a la desigualdad habria sido marginal (3.2 por ciento por las
transferencias en dinero y 2.2 por ciento por los ingresos en especie).

: Cinco afios después, la aportacion de los tipos de ingresos a la
desigualdad habria cambiado radicalmente. Para 1989, las rentas causaron el
28.7 por ciento de la desigualdad y la distribucion de los ingresos salariales,
"16.3 por ciento.?® (Cuadro 5)

En el perlodo 1984-1989 no sdlo se habrian revertido las tendencias de
las dos décadas previas sino que habria tenido lugar una profunda
transformacién ‘en los modulos distributivos del ingreso de los hogares en

- nuestro pais.

: . La interrupcion del crecimiento econdémico a principios de los ochenta, y

.';el estancamiento posterior, redujeron notablemente la creaciéon de empleos

“en el sector moderno de la economia. Esto, aunado al vigoroso control

salarial impuesto por los programas de ajuste macroeconémico habria

reducido la participacion de las remuneraciones salariales en el ingreso y

conducido a una notable disminucién del abanico salarial, 10 que provocé el

empobrecimiento generalizado de la fuerza de trabajo asalariada,

# Tanto el alquiler de inmuebles como los intereses, dividendos y otras rentas de la propledad habrian aumentado
singutarmente su contribucién a fa desigualdad; de una contribucién de 4.2 por clento y 14.8 por clento en 1984
habrfa pasado a aportar 8.0 por ciento y 20.7 por clento de la desigualdad en la distribucién del ingreso en 1989,

84




POLARIZACION DE LA TENDENCIA DEL INGRESO EN México, 1984-1996

"~ especialmente en los sectores no agricolas y areas urbanas del pais, que son

los que constituyen los estratos medios y medios altos de la poblacion.

Entre 1980 y 1990 las viviendas no asignadas pasan del 51.3 por ciento
al 58.7, un aumento de sélo el 14.4 por ciento, contra 50.9 por ciento en la
década anterior. Los ocupantes de estas viviendas aumentaron del 39 por
clento al 47.1 por ciento, 20.8 por ciento contra 79.7 por ciento del decenio
anterior, es decir, la cuarta parte. Se observa claramente que hay un
descanso importante en el ritmo de mejoria de los espacios habitacionales.

El pais dejé de ser pobre extremo en 1980 en materia habitacional, y
toda la pobreza extrema existente se debid a la concentracion del espacio
habitacional. Este fenémeno llega a un nivel agudo en 1990, en el cual la
carencia absoluta alcanza la cifra negativa de 12.8 millones de personas.
Esto significa que los cuartos existentes en el pais podrian alojar, en las
condiciones especificadas por las normas, a una poblacién menor en 12

millones que la nacional,. pero que por la concentracion del espacio

habitacional alojan hacinados a una poblacion de 42.1 millones, con un
sobrecupo de 17.4 millones, mientras en el otro extremo existe una
capacidad ociosa de 30.2 millones.?®

Como resultado de la grave escasez de empleo, ocasionada por la
implantacién‘de los programas de ajuste, se registrd una degradacién
generalizadav‘de los niveles de vida de las mayorias nacionales: los estratos
medios se ‘empobrecieron, los pobres se volvieron miserables y los
miserables vieron aumentar la morbilidad y mortalidad por desnutricion de
sus hijos: A este respecto, el porcentaje de nifios de 1 a 4 afios, con
desnutricién severa en el medio rural pas6 de 7.7 por ciento en 1979 al 15.1
por ciento en 1989; Ia mortalidad infantil por desnutricion entre los nifios de

1 a 4 afios se incrementd 221 por ciento entre 1982 y 1990, y entre los
27 .

nifios menores de 1 afio se incremento 127 por ciento.

2 Calva, José Luis, op, cit., p. 67.
7 Ibid, Con datos tomados del Instituto Nacional de Nutricién,
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"’iTan solo entre 1981 y 1987 la poblacion en pobreza extrema paso de

713 7~mlllones de mexicanos a 17.3 millones?® (cuadro 6). Los salarios

uqvleron un brusco descenso en 1982 y otro similar en 1983.
f 1984 y 1985 tiene lugar una cierta estabilizacion, para nuevamente
) un fuerte y prolongado periodo de deterioro acelerado que cubre
1986 hasta el tercer trimestre de 1990, fecha a partir de la cual el
. nso continua, aunque a un ritmo menos acelerado.

‘/;La tasa de plusvalia (plusvalia por trabajador dividida entre salario por

trabajador) a partir de 1982 se dispara brutalmente y continda creciendo
durante todo el decenio hasta alcanzar en 1990 su maximo: 30.5% mas del
doble que en 1976, por lo que para el factor capital la crisis no existe.

La distribucion funcional del ingreso ha empeorado salvajemente bajo el
modelo neoliberal. Las ganancias empresariales (excedente de operacion)
pasaron de 52.8 por ciento del ingreso nacional disponible en 1981 ai 61.6
por ciento en 1991.

Entre 1984 y 1989 destaca la notoria concentracion en la cuspide de la
pikra'mlde dIstrlbutlva, y que hayan sido los estratos medios y altos los que

» hayan perdldo una mayor participacion en el ingreso y no el 20 por ciento
" : 1 poblaclon Aqun

influyo la naturaleza del programa de

_sectorformal de Ia economia, y premiando las retribuciones reales al capital

y. a-.las‘ rentas de la propiedad que recibieron los hogares mas ricos.

Ehtre 1981 y 1991, |a tasa de dependencia, que expresa el nimero de
personas que deben sostenerse con cada ocupacion remunerada y la
participacion de los trabajadores en el producto medio, se mueven
desfavorablemente para elevar el ingreso per cdpita de la poblacidn
trabajadora, con una disminucion en el ingreso per capita del 37 por ciento.

% Ibid. Con datos tomados del Consejo Consultivo del Programa Nacional de Solidaridad (PRONASQL).
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‘La variable que explica fundamentalmente el deterioro del ingreso per
capita en este periodo es la baja de la participacion de las remuneraciones en
el producto, siendo esta de 31.2 por ciento.?®

Con un peso de menos de la mitad de la variable anterior, se sitha el
aumento en la tasa de dependencia. La tercera variable —el producto medio
de la ocupacién remunerada— siguié creciendo, lo que hubiese significado
por si solo un leve aumento en el ingreso. Es decir, Ia reduccion en el nivel
de ingresos de la poblacién que trabaja se operd en los ochenta mediante
una drastica baja de su participacion en el producto, lo que significoé una
disminucion sustancial de sus remuneraciones reales, a pesar del aumento
en el producto medio. Esto fue complementado con un aumento en la tasa
de dependencia resultante del estancamiento econdémico.

El juego de las variables —disminucidon relativa de las ocupaciones
expresada en la tasa de dependencia, y leve aumento de la productividad
media del trabajo— habrian resultado en una disminucion leve del nivel de
ingresos per capita de la poblacién: 7.8 por ciento. Sin embargo, el cambio
en el precio relativo de la fuerza de trabajo, respecto de lo cual no es ajena
la politica econdmica instrumentada, significo por si sola una pérdida cuatro
veces mayor. ) N

Los movimientos anteriores son casi solamente resultado de cambios en
los principales precios relativos de la economia.®®

Sin embargo, en sentido contrario a la situacion que se dio entre 1970-
1 981, en el periodo 1981-1991 el estancamiento econémico estuvo
ééompaﬁado de aumentos en las dos formas de concentracion del ingreso
- (funcional y familiar) y en la pobreza por ingresos; tan es asi que después de
haberse incrementado los ingresos de la poblacion trabajadora entre 1970 y
1981 en 54.4 por ciento, entre 1981 y 1991 disminuyen en 37 por ciento.
(Cuadro 7.)

2 goltvinik, Julio y Herndndez Laos, Enrique, op. cit., p., 26.
» 1bid.
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La variable que fundamentalmente explica el deterioro del nivel de vida

! "de los trabajadores es la baja de la participacion de las remuneraciones en el
producto Esta disminucion fue del 31.2 por ciento.
" “La reduccién en el nivel de ingresos de la poblacion que trabaja se operd
en Ios ochenta mediante una drastica baja de su participacién en el producto,
lo cual significé una disminucién sustancial de sus remuneraciones reales, a
péSar del aumento en el producto medio. Lo anterior fue complementado con
~un. aumento en la tasa de dependencia resultante del estancamiento
: econémico. El juego de las variables reales, principalmente la disminucién
rélatlva de las ocupaciones, expresada en la tasa de dependencia, y el
i elevado aumento de la productividad media del trabajo, habrian resultado en

una Ieve dlsminuclon del nivel de ingreso per capita de la poblacién: 7.8 por

ciento ’Las emuneraciones de los asalariados pasaron del 42.6 por ciento
al 29 por ciento en 1991.

ntos.en la concentracion del ingreso familiar y en la pobreza
po dlsmlnuclon;d:é los ingresos, no sélo ocurren entre las encuestas de 1984

‘los - 'hogares con menores ingresos disminuyeron su
;.'ing'reso familiar total del 14.36 por ciento en 1984 al

Ismlnulr su ingreso del 36 por ciento en 1984 al 33.1 por
amiliar total en 1992.2 (Cuadro 8.)
Entre:1984 y.1992, la distribucién familiar del ingreso tuvo una evolucién

'e'rl 40 por ciento de los hogares con menores ingresos

disminuyeron U'pa'r'tlclvpacién en el ingreso familiar total de 14.36 por ciento

U Calva, José Luis, op. cit., pp. 75-76
gbid, L
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'}fen 198"
'mayores Ingresos aumento ‘su participacién del 49,5 por ciento en 1984 al

"al 12 63 por ciento en 1992, mientras que el 20 por ciento con

54,18 por ciento del ingreso familiar total en 1992, y los estratos medios
bajos (deciles 5 al 8) se empobrecieron al disminuir su ingreso del 36.1 por
ciento en 1984 al 33.1 por ciento del ingreso familiar total en 1992 (INEGI,
Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares, 1984 y 1992).

Lo grave del superavit de las finanzas publicas es que afecta un gran
nimero de areas del desarrollo econémico y social de México: la reduccion
general del gasto publico programable (-32.3 por ciento entre 1982 y 1992),
ademas de haber producido efectos contractivos inmediatos sobre el nivel
general de la actividad econdmica y el bienestar social, compromete el
porvenir de nuestro pais, pues contrae severamente el gasto en fomento
sectorial (-66.3 por ciento en desarrollo rural, -90.6 por ciento en pesca,

-41.4 por ciento en energéticos, -83.5 por ciento en desarrollo industrial,
. =67.6 pof ciento en comercio y abasto y -52.9 por ciento en turismo) y
co“n'trae aun mas la inversidon publica (-50.8 por ciento en general, entre

 ' 1982 y 1992) afectando el desarrolio de sectores estratégicos (-57 por ciento
: if'vde lnversion en energéticos, -70.8 por ciento en desarrollo rural, -89.8 por
f;ci_ento” en pesca), frenando la ampliacién y alin el mantenimiento de la
'ir:i’f’raeStructura econdémica y social (-46.6 por ciento en comunicaciones y
transportes, -50.6 por ciento en desarrollo urbano, -40.71 por ciento en
salud y laboral, -6.1 por ciento en educacion, -23.1 por ciento en desarrollo
social en general y -73.7 por ciento en comercio y abasto).33
En 1992 tan solo el 0.74 por ciento de la poblacion detentaba capitales
financieros que representaban 38.8 por ciento del pis, y sélo 27 hombres de
negocios controlaban riquezas equivalentes al 28.5% del piB nacional de ese
afio. De esta manera, como contraparte de la pauperizacion de las mayorias
nacionales y de la ruina y penuria de numerosos empresarios, se produjo

¥ Calva, José Luls, El modelo neoliberal mexicano, Juan Pablos, México, 1999, p. 37.
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“*una-hiperconcentracién del ingreso y la riqueza a favor de una reducida élite
. "f‘c'l‘e‘h"ombres de negocios, 23 de los cuales figuraban en ese afio en las listas
e los hombres mas ricos del mundo, evidencia de ser los grandes
'bbeneficlarlos del modelo econémico neoliberal.3® Por lo anterior, el 10 por

ciento de la poblacién con mayores ingresos aumentd su participacion en el
ngreso famlllar total de 32.8 por ciento en 1984 a 38.2 por ciento en 1992,

Los Impuestos indirectos, por naturaleza regresivos, pues gravan a la
ion en funcion de su consumo [IvA e impuestos especiales sobre

"ervlclos (1ers)], aumentaron mas de prisa que los impuestos
po "f'cle‘hto‘el IVA y 48 por ciento los IEpS, entre el trienio 1980-

na recuperaciorrx“ de 1.1 puntos porcentuales, ubicandose en 1993 en 25.8
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“"En'1991 Ia participaciéon de los trabajadores en el producto representa
6lo el 68.8 por ciento del nivel alcanzado en 1981. Los salarios minimos

ufﬂeron -una reducciéon casi ininterrumpida desde 1982 a 1993, cuando
|egan ‘a’ representar menos de la mitad (47.5 por ciento) del poder

dqulsitivo que tenian en 1982; los salarios contractuales sufrieron una
nudon igualmente vertical hasta perder el 40 por ciento de su poder de
‘ f(:_oirhpra; y los salarios manufactureros perdieron el 38.3 por ciento de su
v,péder adquisitivo entre 1982 y 1988 y, a pesar de su ligera recuperacion,
" aun fueron inferiores a los de 1982.

En 1993, 14 millones de personas trabajaban en las microempresas (1-5

empleados); al sumarle la mitad de los empleos de la mediana empresa (2.9
:‘millones) tendremos que casi 17 millones de personas poseen un empleo
. p}reca‘rlo, 0 sea, un 50.5 por ciento de la poblacién ocupada. Estos casi 17
ir"nf_illones de empleos precarios son empleos poco estables, porque maquilan

para alguna empresa mayor, o bien su produccién de bienes y servicios esta
encaminada a satisfacer necesidades de un mercado interno ahora debilitado
por los bajos salarios. El gran peso en el empleo que representa este
conjunto de empresas, genera una tendencia que en el largo plazo sera
devastadora, porque se esta apostando a un modelo que, en su base,
pretende elevar la productividad con empleos, salarios y prestaciones
llevados a su minima expresion, lo que tiende a reducir la capacidad de
demanda interna, ocasionando en el largo plazo un acelerado proceso de
bancarrotas de empresas orientadas hacia ese mercado.

Las politicas neoliberales de estabilizacion y ajuste econdémico han
significado enormes costos sociales, equivalentes a una deuda social mayor a
la deuda externa del pais. La politica de topes salariales por debajo del indice
inflacionario y el congestionamiento del mercado de trabajo por la casi nula
generacion de empleos, provocaron la severa degradacién de la participacion
de los salarios en el producto nacional: del 37.1 por ciento del riB entre los
aifos 1970-1982 al 25.5 por ciento entre 1988 y 1993, lo cual significa que
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) I'stsala'rlostuvleron una pérdida acumulada de 252 mil 503.5 millones de
‘délares entre 1983 y 1993.% (Cuadro 9.)

‘ La tasa de inflacion ha sido muy alta en la economia mexicana desde
' 1982 y, como es sabido, los salarios no han aumentado al mismo ritmo. Por
lo anterior, tanto los salarios minimos como los salarios medios disminuyeron

en términos reales. El salario minimo de junio de 1993 fue de sélo 39.1 por
ciento de su nivel promedio en 1981. En términos reales, los salarios
minimos se redujeron a menos de dos quintas partes del nivel que tenian al
finalizar su etapa de expansién.

Por lo que respecta al ingreso nacional disponible y su asignacion, entre
1983 y 1991 los excedentes de operacion tuvieron un comportamiento
relativamente constante al pasar del 62.1 por ciento en 1983 al 61.6 por
ciento en 1991, mientras que la remuneracion a los asalariados descendia
del pOr ciento al 29.0 por ciento en el mismo lapso, con una pérdida del

po clehto (1NEG1, Cuentas Nacionales).3¢ (Cuadro 10)
I~gasto publlco de desarrollo social declindé de 6,117.7 pesos per cap/ta

fi t\oxs(‘re»ales del modelo neoliberal, pues mientras que entre 1971 y

Sftp fgidei‘él"per cdpita en educacion, que se habja expandido 215.7 por

' cién,to”’e’h la década previa a la crisis de 1982, aumenté sélo 0.4 por ciento
con el modelo neoliberal; el gasto per cdpita en salud, que se habia
expandido 114.9 por ciento en la década preneoliberal, sélo aumenté 3.9 por
ciento en los afos neoliberales; y el gasto social per capita en desarrollo

5 tbid.
3 Costo por trabajador para el empresario, ya que el concepto de remuneracidn a asalariados de cuentas
nacionales maneja ingresos antes de impuestos e incluye 1as cuotas (patronal y laboral) al 1MSS y al INFONAVIT.
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““Urbano, que habia crecido 102.3 por ciento en el primer lapso, descendio
"3‘8“.1"p'or clento con la ampliacion de las politicas neoliberales.

El PRONASOL y el PROGRESA fueron mas una invencion publicitaria que
programas reales de combate a la pobreza, pues las partidas de gasto
puiblico que se ejercieron bajo esos programas ya eran ejercidas antes del
experimento neoliberal en México. En 1981 esas partidas ascendieron a 2 mil
44.91 millones de ddélares constantes de 1980, mientras que en 1993
ascendieron a mil 302.05 millones de ddlares. Lo escandaloso del PRONASOL,
entre otras cosas, fueron sus descomunales costos publicitarios, los que
superan —con mucho— el gasto ejercido en Solidaridad y desarrollo regional.

Entre 1982 y 1993, el rIB apropiado por los sectores improductivos crecio
muy.rapido: 1.7 por ciento anual. Pero lo mas llamativo es que en relacién
con el incremento del PI8 en el periodo, un 71 por ciento fue a concentrarse

: eh Ias ramas improductivas y, consecuentemente, menos de la tercera parte
¥ ‘s'vé qUedé en manos de los sectores productivos. Nos encontramos aqui, con
'uyn indicio no menor, del sesgo parasitario del modelo neoliberal. De lo
anterior resulta que, si en 1980 la seccion productiva se apropiaba de un 41
por ciento del piB global, en 1993 lo hizo de sélo un 38.6 por ciento.¥”
(Cuadro 11.)

La politica de topes salariales por debajo del indice inflacionario y el
enorme incremento de la fuerza de trabajo desempleada por la casi nula
“creacion de fuentes de trabajo, provocaron la severa degradacion de la

: pi_aftitipacién de los salarios en el producto nacional de un 37 por ciento del
pIB _.‘én el periodo 1970-1982. Los asalariados tuvieron una pérdida
ac‘umyulada de 296 mil 11.3 millones de ddlares entre 1983 y 1994 (INEGI,
Cuentas Nacionales). '

Entre 1982 y 1994 {os salarios minimos sufrieron una reduccién casi
ininterrumpida, hasta representar en 1994 menos de la mitad (40.8 por

37 valenzuela Feljoo, José C., “El modelo neoliberal, contenido y alternativas” en Investigacidn econémica, nimero
211, enero-marzo 1995, p. i1,
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= ciento) del poder adquisitivo que tenian en 1982. Los salarios contractuales

sufr ieron 'una disminucién también vertical, hasta perder el 55.2 por ciento

poder de compra. Los salarios manufactureros perdieron el 38.3 por

su poder adquisitivo entre’ 1982 y 1998 y, a pesar de su

mentaron sus percepclones entre 1988 y 1994 en sélo 14.3 por
parados con mas del doble (30.8 por ciento) de los deciles 6 a 9,
,lgule‘n,t’e:%io por ciento de los ocupados en orden del nivel de ingresos. El
decil 10,
rits sus ingresos, mas del triple que el primer grupo. El crecimiento

Ios que obtienen mejores ingresos, aumentaron en casi 47 por

( ,nyémico que se dio entre 1988 y 1994 significo un crecimiento de los
inbresos de los ocupados, pero sobre todo, de los mejor situados, lo que
~agudizé la desigualdad.®

En 1988, los ocupados del decil 10 percibian, en promedio, 6.8 veces el
mgreso medlo de Ios decnles 1 al 5. Esta relacién aumentd a 8.8 veces en

iez afios, lo_que significa un aumento del 11.0 por ciento.?®

+11739 Boitvinik, Juiio,  “Revalorizar el trabajo” en La Jornada, afio xvi, nimero 5637,.12 de mayo del 2000, p. 24.
e Ba|tvlnlk, Julle, “Debate, desigualdad y pobreza” en La Jornada, aflo xvx, nim, 5623, 28 de abril del 2000, p. 27.
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Como consecuencia de la caida en los niveles de empleo de la poblacion,
entre 1983 y 1994, se registré una degradacién generalizada de los niveles
‘de Vlda de la gran mayoria de la poblaciéon nacional: los estratos medios se
empobrecieron, los pobres descendieron a la miseria y quienes vivian ya en

; Ios,deciles mas bajos fue menor que la de los deciles intermedios, y ésta
menor que la del decil 10.

v Entre 1994 y 1996 se presenta una disminucion de la desigualdad,
durante la acentuacion de la crisis entre esos afios, donde los deciles 1 al 6

“® Calva, José Luis, Distribucidn del ingreso y politicas soclales, tomo 1, Juan Pablos, México, 1995, p. 12.
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. 'pasaronfdéfrperciblr el 25.4 al 26.9 por ciento del ingreso; los deciles 7 al 9
‘"fpa"sa:n'del‘36V2"éi 36.5 por ciento y el decil 10 pasa de apropiarse del 38.4 al
' 36 5 por clento ,La desigualdad medida por el coeficiente de Gini disminuye

do del 0477 al 0.456.%! (Cuadro 12)
e’ Vas"famillas, entre 1994 y 1996 se da una estrepitosa

es‘O‘pe}' capita. Esta fue de cerca de una cuarta parte
61‘di1'e el valor del indice para todos los hogares qued6
i976 donde 1994 es igual a 100 por ciento. La caida
_"dve | osideclles mas bajos fue menor que la de los deciles intermedios y ésta

' ;'fj'm‘enor que Ia»del decil 10.#? (Cuadro 13)

1 Boltvinlk, Julio, ibid,
2 poltvinik, Julio, ibid.
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Conclusiones

- LOS SUELDOS Y SALARIOS PASARON de representar el 40.8 por ciento al 29.0 por
ciento de 1984 a 1989, con una pérdida del 11.8 por ciento; los ingresos
empresariales pasan de significar en el mismo periodo del 38.7 al 48.7 por
ciento, lo que implica un incremento de 10 puntos porcentuales. En cuanto a
las rentas de la propiedad, concretamente su nivel de participaciéon en el
ingreso total de los hogares, ésta pasa de representar el 14.9 por ciento al
'22.3 por ciento, con una ganancia del 7.4 por ciento (6.5 por ciento de
,.incremento en alquileres y 8.4 por ciento de incremento por concepto de
intereses) Las transferenclas en dinero permanecieron sin cambio con una
‘artIpraclon en el periodo sefialado del 3.5 por ciento; y los ingresos en

ie tuvleron un incremento marginal, al pasar del 2.1 por ciento en 1984

4 pqr_cnento en 1989, con un incremento del 0.3 por ciento. En ese

mismo periodo el ingreso de los deciles 1 a 6, el que incluye a los hogares de
meno_rés,ingresos, aquellos a los que se les considera pobres, pasa de
représentar el 28.6 por ciento en 1984 al 26.1 por ciento, con una pérdida

V:‘de‘I'Z.S por ciento en su ingreso.

o Los hogares ubicados en el sector intermedio en cuanto a percepcion de
ingresos pasan de obtener el 38.6 por ciento en 1984 al 36.0 por ciento, con
fu,na. pérdida del 2.6 por ciento; el decil 10, en el que se ubican los hogares
cbh mayores ingresos, pasan de obtener el 32.8 por ciento del ingreso total
de los hogares al 37.9 por ciento entre 1984 y 1989, con una ganancia del
5.1 por clento. Asimismo, el coeficiente de Gini, que es el que mide los
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CONCLUSIONES

"':’"niveles de desugualdad ‘en’cuanto a la distribucién del ingreso, de modo tal
e =, que mlentras mas’ altohsea nos indica una mayor desigualdad, pasa del 0.419

5 '.al 0 469 con ‘un ncremento en la desigualdad de la participacion del ingreso

En el slgulente qulnquenio la distribucién del ingreso sigue empeorando,

-al perslstlr Ia épllcaclon'd‘e las politicas de ajuste del modelo neoliberal, sobre

e todo en Ia recurrenc e la desvalorizacién del factor trabajo. Asi, entre
' -3 / ipéélén en el ingreso de los hogares de menores
ingresos'v(d‘ecilé_s”" pasa de representar el 26.1 por ciento en 1989 al
25.4 p.brrftv:ileh'f 94, con una pérdida del 0.7 por ciento; los deciles
inte'rmédip% pas btener eI 36.0 por ciento en 1989 al 36.2 por ciento,

.con un incremento:de or ciento, y el decil 10 pasa de obtener el 37.9

nalizar el coeficiente de Gini, mismo que pasa

‘en Ilos hl\'/elés"de ad en la participacién de los hogares en el ingreso.

Entre 1994 Ia' desigualdad en la distribucién del ingreso
.y en la evolucion de la distribucién del ingreso en
dgclles durante este bienio, el cual es el siguiente:
‘byres”, del 1 al 6, pasan de obtener el 25.4 por
"'on -un aumento del 1.5 por ciento; los deciles
r‘el 36.2 por ciento al 36.5 por ciento, 0.3 por
decil 10 disminuye su participacién en este
: cibn del 38.4 por ciento al 36.6 por ciento, con
una perdida del 2. 8 por'clento

Por todo Io anterlor, se deduce que entre 1984 y 1996 los sectores de
hogares ubicados en los deciles 1 a 6 perdieron en total el 1.7 por ciento de
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CONCLUSIONES

su particlpaclon en el Ingreso total de los hogares, los deciles 7 a 9 perdieron

elv2 1 por ciento enel rhlsm ‘,perlodo y el decll 10 gano lo perdido por

Entre 1994 y 1996 seidlo'urviva estrepitosa caida del nivel ingresos por

persona del 23.7 por ciento, como lo muestra el valor del indice para todos
los hogares, mismo que quedo en 76.3 por ciento. También se puede deducir
que, en este periodo, la caida de los deciles mas bajos fue menor que la de
los deciles lntermedios y ésta menor que la del decil 10.

La carrera precios -salarios iniclada durante la primera mitad de los
ochenta, provoco desequilibrios e incertidumbres y aun deterioro persistente
di
disminuciones'_o estancamientos: el saldo del crecimiento del producto per

‘los® salarlos reales. A partir de 1982 el PIB sufrié en México continuas

jta:fue negativo, retrocedié practicamente una década y rompidé con el
in ‘be‘conémico continuo de mas de 3%, que mantuvo durante tres
"décadas. Después de 1981 habria ocurrido un brusco cambio de tendencia
’pdi‘ el cual la pobreza no sdlo habria dejado de disminuir sino que habria
empezado a aumentar aceleradamente, alcanzando en 1984 el 58.5 por
ciento, lo que significaria una tasa media anual de crecimiento del 6.5 por

qento

: La distribucion funcional del ingreso ha empeorado salvajemente bajo el
: ;modelo neoliberal Mientras que las ganancias empresariales (es decir, los
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CONCILUSIONES

] Lperacnon) pasaron del 52.3 por ciento del ingreso nacional
.disponible: en: ‘1981 aI 61 6 por ciento en 1991,

las remuneraciones de los

scasos vbeneficms para la poblacién. Las politicas

ente imposibilidad de mejoria en las condiciones de vida
poblacion. La distribucién actual de! ingreso privilegia a los mas ricos,

quienesigoz’a‘nlfde un estatuto de proteccion especial.

El caracter depredador del bienestar social y claramente excluyente de la
‘mayoria de los ciudadanos —micro, pequefios y medianos empresarios,
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CONCLUSIONES -

=asa|ariados Y carnpeslnos— cuestlonan la convenlencia y la viabilidad del

'modelo neollberal Con la apertura comercial eI vmculo funcional entre
Y : ,e_ Industrla fue roto, por la ausencia de pohticas e instrumentos
;sectorlales, donde el potencial efecto multiplicador o de arrastre que se

,.pod/r‘ia esperar de las exportaciones se hizo cada vez mas limitado.

‘ La calidad del sistema educativo es declinante y los indices de deterioro
de la educacidon basica son alarmantes. Por falta de apoyo, el Sistema
Nacional de Ciencia y Tecnologia cada vez tiene mas problemas para
subsistir. El marco legal e institucional de la economia sigue operando con
amplios margenes de discreciéon y arbitrio de parte de los funcionarios
responsables, y numerosos segmentos continlan bajo la dependencia
administrativa y politica del ejecutivo. Tanto la inestabilidad interna como la
vulnerabilidad externa de la economia han reducido al minimo posible la
capacidad de fomento de la politica monetaria Yy fiscal con lo cual se

convirtié enun factor casi permanente de contencion. e

El modelo econémico mexicano, en vez de generar dinamicas positivas,
solo ha reproducido los peores defectos: desigualdad creciente de los
Vobres beneficios sociales, precariedad y debilitamiento de los

ublicos fundamentales, y empleo precario. La liberalizacion

”medianos y pequefios que en pocos afos vieron perder sus ahorros e
ingresos acumulados a lo largo de varias generaciones y, por el otro, a
industriales, comerciantes y financieros que lograron acumular y concentrar
recursos en grandes proporciones.
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soescla —politlcaf de ingresos publicos ocasiond un impacto adverso en el
desarrollo economico y profundizé la regresividad del sistema impositivo, lo

cual Incremento aun mas la inequidad en la distribucién del ingreso.

Los costos del modelo neoliberal fueron: quiebra de amplios sectores de
la m(f:ro y mediana empresa, desempleo y subempleo, terciarizacién de la

-fuerza laboral, empleo precario, estrategias de supervivencia, urbanizacion
aCelerada, deterioro ambiental y violencia social.

Los criterios convencionales de éxito econémico han omitido evaluar los
indicadores de calidad de vida, tales como la esperanza de vida,
alimentacion, vivienda, alcoholismo, morbimortalidad infantil entre grupos
marginados —indigenas, campesinos, mujeres y nifios.

El supuesto beneficio de generacion de empleos que han creado las
magquiiadoras no ha sido tal, pues los bajos salarios que pagan mantienen los
: nlveles de pobreza. La reducida tasa de desempleo abierto solo indica el

v_hechovgrav 'de' ue una parte creciente de la poblacién ya ni siquuera busca

'inverslon prlvada, se ha realizado a favor de grupos oligopdlicos que
reconcentran en su favor la riqueza y el ingreso, que dan lugar a rentas de
monopolio qué aféctan al conjunto de la sociedad mexicana, pero que
perjudican sobre todo a la poblacién de mas bajos recursos.

La idea de que México se encuentra en |a ruta del desarrollo sustentable
no tiene fundamento’pues el pais padece los efectos de un largo
estancamlento defsu economla, que tiene como fiel reflejo una creciente

desigualdad social _un fuerte descenso del PiB durante 1995 y la primera

mitad de 1996 con graves consecuencias en los problemas de ajuste de las
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. cuentas financieras externas. Todo esto provoca carencia en las perspectivas
»'l.de ‘empleo para un contingente laboral que sigue aumentando a razén de 3.3
por ‘clento aI afio.

g Para generar creclmiento, los principales componentes normativos son la
~garant|a ‘de-una . gestlon macroeconomica con solidez y estabilidad

macroeconomlca,.entre los que destacan los siguientes: el impulso de la
'{'demanda interna medlante el ajuste apropiado de las tasas de interés reales,
la adopcion de dlsclplina fiscal, la aceleracion de la produccion industrial, la

',,reforma de las lnstltuclones del sector financiero y la promocion del buen

oblerno ‘Aunque el crecimiznto econémico por si sélo no basta, debe servir

; para apoyar ‘el nivel de vida de los pobres, donde se aumente la capacidad,

= Ias oportunldades y las opciones de vida de ese sector de la poblacion tan

Ipeado por la aplicacién de medidas econdmicas que les han sido tan

esivas.

ente "pobre a recursos productivos incluido el crédito; 5) aumentar la

agricultura en pequeia escala, 6) promover la

industriallzacion4con densldad de mano de obra para aumentar las
op rtunldades de empleo; y 8) para reducir la desigualdad, se requiere
mar las | slguientes medidas adicionales, previa alianza de gobierno,
o empresas y organizaciones no gubernamentales:
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CONCLUSIONES

a) Formar Ia capacidad humana medlante la educaciéon y procurar el
acceso de la gente pobre a la educa lon, pues se ha demostrado que la
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Cuadro 1

‘? Célculo de los coeficientes de ajuste a cuentas nacionales

| por fuente de ingreso de los hogares

! (ENIGH-89)

Cuentas nacionales | Valor* | % ENIGH-89 Valor* | op | Coeficiente
de expansion
Sueldos y salarios 54,169.2 | 29.0 |Sueldos y salarios 51,483.7 | 40.8 1.0522

| Ingresos empresariales 80,002.4 42.8 |Ingresos empresariales 24,106.8 | 22.9 3.3187

? Rentas de la propiedad 41,609.8 ] 22.3 |Rentas de la propiedad 18,6954 | 17.7 2.2257

) * Alguileres 17,743.6 9.5 ¢ Alguileres 16,985.6 | 16.1 1.0446
( ¢ Intereses 23,866.2 12.8 + Intereses 1,709.8 1.6 13.9585
<" Transferencias en dinero 6,588.1 3.5 |[Transferencias en dinero 6,588.1 6.2 1.0000

(11 Ingresos en especie 4,568.7 2.4 |Ingresos en especie 4,568.7 4.3 1.0000
] Ingresos de los hogares 186,938.2 |100.0 |Ingresos de los hogares 105,422.7 [100.0 1.7729

! *Valor semestral. Millones de pesos a precios de Junio de 1989.

TESIS Con
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Fuente: Céiculos de Hernandez Laos, Enrique, con base en fuentes citadas en: Boitmka-Juho.. ernéndez Lao , Enrigue,
Pobreza y distribucin del ingreso en México, Siglo xx1, México, 1999, p. 174,

i0é




Cuadro 2

Distribucién del ingreso total
(1984-1989)
Deciles % ingresos % ingresos

(1984) (1989)

I 1.72 1.58

11 3.11 2.81

III 4.21 3.74

v 5.32 4.73

\) 6.40 5.90

VI 7.86 7.29

VII 9.72 8.29

VIII 12.16 11.14

IX 16.73 15.62

X 32.77 37.93

Fuente: ENIGH, 1984-1989, INEGI: en calva, José Luis, Distribucién del ingreso y politicas sociales, tomo 1, Juan ;
Pablos, México, 1995, p. 81. L
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Cuadro 3

Participacion de las fuentes de ingreso
en el ingreso total de los hogares
(1984-1989)

%
Fuentes del ingreso
De los hogares 1984 1989 1989-1984
Sueldos y salarios 40.8 29.0 -11.8
Ingresos empresariales 38.7 42.8 +4.1
Rentas de la propiedad 14.9 223 +7.4
*Alquileres 6.5 9.5 +3.0
*Intereses 8.4 12.8 +4.4
Transferencias en dinero 35 35 0.0
Ingresos en especie 21 24 +0.3
Ingreso de los hogares 100.0 100.0 0.0

Fuente: Datos estimados por Herndndez Laos, Enrique, con base en cifras de cuentas nacionales y de las ENIGH de ambos
afios, y en fuentes citadas en Boltvinik, Julio y Hernandez Laos, Enrique, Pobreza y distribucion del ingreso en
México, Siglo xx1, México, 1999, pp. 172y 174.
*Dato corregido al texto. w
{




Cuadro 4

Contribucién de cada fuente a la desigualdad
en la distribucién del ingreso de los hogares

1984-1989
(%)

Fuentes de ingreso 1984 1989 1989-1984
Sueldos y salarios 39.2 16.3 -22.9
Ingresos empresariales 36.4 514 +15.0
Rentas de la propiedad 19.0 28.7 + 9.7

¢ Alquileres 4.2 8.0 + 3.8

* Intereses 14.8 20.7 + 5.9

Transferencias en dinero 3.2 2.2 - 1.0

Ingresos en especie 2.2 1.4 - 0.8

Total de fuentes 100.0 100.0 0.0
Fuente: Célculos realizados por Herndndez Laos, Enrique, con base en datos de los cuadros 4.6 y 4.7, “con la metodologia

aplicada por M. Gollds, 1982, en Boltvinik, Julio y Hernandez Laos, Enrique, Pobreza y distribucidn del ingreso en
México, Siglo xx1, México, 1999, pp. 183, 184 y 186.
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Cuadro 5

Porcentaje de la poblacion mexicana en pobreza extrema

1981 . 13.7 1987 17.3

Fuente: Elaboracién propia, con base en datos tomados por Calva, José Luis, del Consejo Consultivo del Programa Nacional
de Solidaridad.
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Cuadro 6

Evolucién del ingreso per capita de la poblacion trabajadora
1970-1981 y 1981-1991

Anos % Afnos %

1970-1981 +54.4 1981-1991 -37.0

Fuente: Elaboracién propia, con base en datos de: Calva, José Luis, Distribucién del ingreso y politicas sociales, Juan Pablos,
tomo 1, México, 1995, p. 74.




. Cuadro 7
Participacion del decil X en el ingreso familiar total
1984-1992

(%)

|

i

2 Afio % Afio %

1984 32.8 1992 38.4

Fuente: Elaboracidn propia, con base en datos de: Calva, José Luis, E/ modelo neoliberal mexicano, Juan Pablos, México,
1999, p. 37.
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Cuadro 8

Perdida de los trabajadores asalariados por disminucion
de su participacion en el producto nacional
1983-1993

Producto Remuneracion de asalariados Pérdida de los asalariados por

Interno segun promedio disminucién de su participacion en
Aiios Bruto observada historico el pIB generado

(miles de 1970-1982:

mlllones de 0/0 d8| PIB MMP 37.10/0 del PIB MMP Paridad Millones de

pesos) Pesos corrientes Ddlar/peso  ddlares
1983 17,882.4 [29.3 5,247.7 6,634.4 1,386.7 120.1  11,545.8
1984 29,402.0 |28.7 8,444.8 10,908.2 - - | ©2,463.4 .. 167.8 . 14,680.3
1985 47,167.5 |28.8 13,589.8 17,499.1 + 7 }:3,909.3:5: 1 257.0.°15,211.4
1986 78,786.9 |28.7 22,605.2 29,229.9 | "6,624;‘7»,.;"_.‘6117.4 - 10,835.4
1987 193,161.6 |26.6 51,362.3 71,663.0 20,300.7  1,366.7 . 14,853.8
1988 393,726.9 {26.0 02,178.8 146,072.7 43,893.9 °2,250.3-719,505.8
1989 512,602.7 }25.5 130,490.4 190,175.6 59,685.2 2,453.2 - 24,329.5
1990 694,872.2 (24.6 170,915.0 257,797.6 86,882.6 2,810.2 " 30,916.9
1991 877,941.2 |25.8 226,508.8 325,716.2 99,207.4 3,0129  32,927.5
1992 | 1,003,224.3 }25.8 266,571.9 383,326.2 116,754.3 3,094.1 37,7345
1993 | 1,117,017.1 |25.8 288,190.4 414,413.4 126,222.9 3,158.5 39,962.6

Pérdida de los asalariados por disminucion de su participacién en el P18 generado, 1983-1993.

Pérdida de los asalariados por disminucién de su participacién en el pi18 generado, 1989-1993.

MmMp: Miles de millones de pesos.

Fuente: Elaborado por Calva, José Luis, con base en INEGI-SPP, Sistema de Cuentas Nacionales, Banco de México, Informe
Anual 1992 e Indicadores Econdmicos; y €sG, v Informe de Gobierno, México, 1993. Para 1992 y 1993, la
participacion de los salarios en el PI8 se estima a la de 1991, en Calva, José Luis, E/ modelo_neoliberal mexicano

Juan Pablos, México, 1999, p. 166. lB TESIS COEJ
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Cuadro 9

Ingreso nacional disponible y su asignacion
1983-1991

Miles de millones de pesos

Remuneracion de asalariados Excedente de operacion

Afo Total Otros

Absolutos del % Total Absolutos del % Total
1983 14,692.9 5,247.7 35.7 9,128.9 62.1 316.3
1984 24,571.1 8,444.8 34.4 15,292.6 62.2 833.7
1985 40,267.6 13,589.8 33.7 24,043.2 59.7 2,634.6
1986 64,936.0 22,605.2 34.8 39,396.4 60.7 2,934.4
1987 | 161,509.7 51,878.4 32.1 97,420.7 60.3 12,210.6 ‘
1988 | 333,419.5 | 102,178.8 30.6 205,898.3 61.8 25,342.4:| -
1989 | 441,615.1 | 130,490.4 29.5 275,701.3 62.4 35,423.4 i
1990 { 609,719.7 | 171,415.5 28.1 382,538.0 62.7 55,766.2
1991 | 769,518.9 | 222,959.7 29.0 473,661.6 61.6 72,897.6
Fuente: Elaboracién propia, con datos de Calva, José Luis, £l modelo neoliberal mexicano, Juan Pablos, México, 1999, p. 169.
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Cuadro 10

Distribucion del producto, sector productivo e improductivo

1982-1993
Ano PIB pd PIBLb piB total
1982 100.0 100.0 100.0
1993 112.1 120.0 116.8
1982-1993 ¢ 1.0% 1.7% 1.4%
. Diferencia de 235.7 577.3 813.0
! Composicion 29.0% 71.0% 100.0%

9 = Sectores primario y secundario (productivos).

b = Sector terciario (improductivo).

¢ = Tasa media anual de crecimiento.

d = P18 de 1993 menos P18 de 1982. En miles de millones de pesos de 1980.
E = Porcentajes de! incremento del pi8 entre 1982 y 1993.

Fuente: Valenzuela Feijoo, José L., “El modelo neoliberal, contenido y alternativas” en Revista Investigacion Econdmica,
nGmero 211 (enero-marzo, 1995, p. 11), con datos del INEGL.
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Cuadro 11

Distribucion del ingreso de los hogares
1984-1996
Deciles de hogares 1984 1989 1994 1996
I-VI (los pobres) 28.6 26.1 25.4 26.9
VII-IX 38.6 36.0 36.2 36.5
X 32.8 37.9 384 36.6
Coeficiente de Gini 0.429 0.469 0.477. ' 0.456

Fuente: Encuestas nacionales de ingresos y gastos de los hogares, INEGI; en Boltvinik, Julio, “Debate, desigualdad y pobreza”,

La Jornada, afio xvi, num, 5623, 28 abril del 2000, p.27.
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Cuadro 12
:
Ingreso monetario mensual per capita
1994=100
Deciles 1994 1996
Iavi 100 81.8
VilalX 1100 77.5
X 100 72.1
Todos los hogares 100 76.3
Fuente: Estimaciones de Boltvinik, Julio, a partir de Encuestas de ingresos y gastos de los hogares de 1994 y 1596; en
Boltvinik, Julio, "Debate, desigualdad y pobreza®, La Jornada, afio xv1, nim. 5623, 28 abril del 2000, p. 27.
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Calculo de los coeficientes de ajuste a cuentas nacionales
por fuente de ingreso de los hogares

!
|

10542270 !
: Lizind

i

5148370 5416220

18,695.40 16,985.60

6,588.10

Sueldosy ingresos Rentas de Alquileres Intereses Tranferencias
Salatios Empresariales  Propiedad

Ingresos en  Ingresos de los
en dinero espetie hogares

Valor semestral. Millones de pesos a precios de Junio de 1989.

Fuente: Calculos de Hernandez Laos, Enrique. Véase Cuadro 1.
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Calculo de los coeficientes de ajuste a cuentas nacionales
por fuente de ingreso de los hogares

g
3
3

80,002.40

54,169.20

1774340 23866.20

Sueldos y Ingrescs Rentas de Alquileres Intereses Tranfetencias  Ingresosen  Ingresos de los
Salarios Empresariales  Propiedad en dinero especie hogares

Valor semestral. Millones de pesos a precios de Junio de 1989,

Fuente: Céiculos de Herndndez Laos, Enrique. Véase Cuadro 1.
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Distribucion del ingreso total
(1984-1989)

40-

35-

30+

————

25+

__| OINGRESOS (%)
1984

i
)
|
i
1

20+

1989

| BINGRESOS (%) |

15+

10-

M= i |

fon n v

Vi Vit

vine oax

[DINGRESOS (%)1984] 172 | 311 . 421 . 632 . 64

7.86 972

1216 1673 © 23277 ;

flmc;REsos(%ngag{ 158 | 281 1 374 | 473 58 1m0 ,5??, NM14 1562 3793

Fuente: ENIGH, 1984-1989, INEG. Véase Cuadro 2.
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Participacion de las fuentes de ingreso en el
(1984-1989)

ingreso total de los hogares

1004 ;
90
80+
7041°
60
OINGRESOS (%); 504"
1984 ! 4
404
BINGRESOS (%)
1989 30 3
| :
2047 |
104",
0 =3 AL -] — <
Sueidos y saiarios CnngSOS‘ Rentas dela Alguileres Intereses Tvcs'ergncsm en Ingvesos' en Ingresos delos :
empresanales propiedad dinero especie i hogares
‘DINGRESOS (%) 1984, 408 87 149 o5 ) 35 21 100
"WINGRESOS (%} 1989 . 2 428 C223 95 128 : 35 24 100

Fuente: Véase Cuadro 3.
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Contribucidon de cada fuente a la desigualdad en la distribucion del ingreso de los hogares
(1984-1989)

10047

GINGRESOS (%)|
1984 }

BINGRESOS (%)’
1989

0 ] / ;. (4= S — c. .
i 1 " Rent ' : ! ncigsen | 1 ;
Sueldos y salarios lngres:.as. : Ren os dela Alguileres ' Intereses Trcsfef'e ncias en ngvem; e Total de fuentes |
. empresariges propiedad dinero especie
‘DINGRESOS (%] 1984 | .2 ‘ 32 19 42 168 32 2.2 100
!INGRESOS (%) 1989 ' 163 5t4 . 28.7 8 i 207 22 | 1.4 100

Fuente: Véase Cuadro 4.
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Distribucién del ingreso de los hogares
(1984-1996)

40

35

30+

_ B 1984
25- [1989
m1994

0+
2 01996

15+

10

I-VI (los pobres) VIIX X

lm1g84 286 386 328
11989 26.1 % 379
w1994 254 36.2 384
[o1996 26.9 3.5 366

Fuente: Véase Cuadro 11.
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