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MODELO INTERSECTORIAL DE ANALISIS DE LOS
DETERMINANTES CUANTITATIVOS Y CUALITATIVOS DE LA
DINAMICA DEL EMPLEO FORMAL EN MEXICO

Abelardo Marifia Flores

PROLOGO

Una de las paradojas mas lacerantes del México contemporaneo es la
incapacidad del sistema econémico para generar puestos de trabajo en un
volumen suficiente y con una remuneracién adecuada para que la poblacién
pueda satisfacer siquiera sus necesidades basicas. Por un lado, millones de
personas, una gran parte de ellas jévenes, deseosas de trabajar no sélo
para conseguir su sustento diario sino para desarrollar sus capacidades y su
creatividad; por otro lado, un cimuio de carencias materiales originadas por
un aparato productivo insuficiente e ineficiente; en medio, unidades
productivas que cierran sus puertas y eliminan puestos de trabajo por
carecer de mercados para sus productos. Por un lado, puestos de trabajo
que exigen de los trabajadores un esfuerzo fisico excesivo -en cuanto a su
duracién y su intensidad-, que desaprovechan sus potencialidades
intelectuales y creativas, insalubres y, ademas de todo, mal pagados; por
otro lado, la exigencia permanente a los trabajadores para que rindan un
mayor esfuerzo, mejoren la calidad de los bienes y servicios que producen,
trabajen motivados e, incluso, se comprometan con los objetivos de quien los
contrata: en medio, la existencia de avances cientificos y tecnotégicos que,
por primera vez en la historia, abren la posibilidad, por un lado, de eliminar
los trabajos mas penosos fatigosos y de disminuir la duracién e las jornadas
laborales y, por otro, de satisfacer plenamente las necesidades materiales y
espirituales de la humanidad.

Esta paradoja no es nueva, tampoco es exclusiva de nuestro pals. Sin
embargo, en los Ultimos veinte afios ha adquirido tal dimensién a lo largo y
ancho del planeta que, incluso en los paises de mayor desarrollo economico,
el problema de la falta de oportunidades de ocupacion y de la precariedad
de los empleos existentes estd en el centro de las discusiones, tanto
politicas, como académicas. Basta revisar los recientes trabajos de Rifkin
(1996) y Gorz (1997) que, a partir de la experiencia en los centros
econdmicos de la economia mundial, alertan sobre lo catastréfico que puede



resultar no solucionar este grave probiema. Es en este contexto que se
refrenda la necesidad de seguir profundizando el estudio de los
determinantes del empleo, tanto cuantitativos -en cuanto a su volumen-,
como cualitativos -en cuanto a su remuneracion. Esta necesidad es mas
contundente en nuestro pais, con un inmenso fezago acumulado
histéricamente en materia de precariedad en el empleo y de pobreza.

Aunque el objeto de estudio de este trabajo ha sido abordado
profusamente, practicamente desde el surgimiento de la economia como
disciplina auténoma, y desde distintas perspectivas teodricas Yy
metodolégicas, se requiere avanzar en el desarrollo de modelos analiticos
que, por un lado, capten de manera integral y en toda su complejidad los
determinantes cuantitativos y cualitativos del empleo y que, por otro, puedan
ser utilizados para realizar diagnosticos detallados que sirvan como base
para la elaboracion de propuestas y la instrumentacion de politicas
practicas. Las especificidades del modelo, tanto metodoldgicas -su caracter
intersectorial- como conceptuales -fundamentada en la perspectiva tedrica
marxista-, buscan atender estos requerimientos.

El sistema contable de insumo-producto proporciona el marco
metodolégico general que permite analizar las interdependencias, no sélo
entre los distintos sectores cuya actividad productiva es la fuente
fundamental de la generacion de puestos de trabajo remunerados, sino entre
los distintos factores determinantes de la dindmica del empleo. Ademas, por
. su caracter integrador de los distintos componentes del sistema de
contabilidad nacional -particularmente de las cuentas de produccion con las
cuentas de oferta y utilizacién- hace posible sentar las bases de andlisis que
examinen simultaneamente los aspectos macroecondémicos,
mesoeconémicos y sectoriales (que es el ambito directo en que operan las
empresas individuales).

La perspectiva tedrica marxista provee, por su parte, un marco
conceptual de naturaleza también integradora. En primer lugar, porque es
una teoria en la que no existe una ruptura entre fas dimensiones micro,
meso y macroeconomicas, ni entre las determinaciones de la oferta y la
demanda. En los esquemas de reproduccion, centrales en su analisis de la
economia capitalista, Marx examina (1885, cap. XVII-XXI) las
interdependencias que se establecen entre los distintos sectores
productivos, a través de las relaciones de oferta y demanda, y que permiten



la continuidad en el funcionamiento del sistema en su conjunto. En segundo
lugar, porque es una teoria en que fas dimensiones técnicas, organizativas y
sociales de los proceso de produccion, de creaciébn de empleo y de
determinacion de las remuneraciones, aunque contradictorias, se
encuentran intrinsecamente vinculadas. El reconocimiento del marxismo del
caracter dual del trabajo asalariado en la economia capitalista proporciona la
base para comprender y enfrentar la paradoja de la insuficiencia de empleos
bien remunerados. El trabajo asalariado es, por un lado, el elemento
subjetivo que, utilizando los componentes del elemento objetivo -los medios
de produccion-, le da existencia al proceso productivo; por otro, aparece
para el capitalista como uno mas de los costos en gue incurre para sostener
la actividad productiva; en medio, esta el objetivo central de la produccion
capitalista que es la obtencion de ganancias y a partir del cual el capitalista,
si bien procura aumentar incesantemente ia produccion, lo que implica
incrementar los niveles de ocupacién, también busca reducir continuamente
sus costos de produccion, lo que lo lleva a limitar los aumentos en las
remuneraciones, prolongar e intensificar el trabajo y/o a despedir
trabajadores como resultado de la maquinizacion de los proceso
productivos.

Con base en las consideraciones anteriores, el modelo infersectorial
de andlisis de los determinantes cuantitativos y cualitativos de la dinamica del
empleo formal en México que se presenta a continuacidn se especifica sobre
la base de las identidades cointables que relacionan, por un lado, al producto
con el personal ocupado y, por otro, al producto con los insumos utilizados
en su elaboracién y con sus usos y, asimismo, se enmarca dentro de la
perspectiva tedrica marxista.



INTRODUCCION

La insuficiente capacidad para generar empleos remunerados
formales constituye un rasgo distintivo de la economia mexicana,
especialmente a partir de 1982. Ello se constata en la evolucion del personal
ocupado que registran las cuentas nacionales que, aunque en sentido
estricto no representan el nimero de personas ocupadas en la economia,
son un indicador aproximado de ta dinamica del empleo formal.! Si el
personal ocupado total crecié a una tasa promedio anual de 4.1% entre 1971
y 1981, ultimo afio del auge petrolero, su incremento se redujo al 0.6%
promedio anual durante 1982-1993 y al 2.2% durante 1994-1998. (Cuadro
1.) Asimismo, a partir de 1982 las remuneraciones reales que perciben los
ocupados han disminuido sistematicamente, por io que las bajas
remuneraciones constituyen otro rasgo caracteristico de la economia
mexicana en la actualidad. Entre 1971 y 1981 !a remuneracién media anual
real del persona! ocupado en toda la economia se incrementé a una tasa
-promedio anual de 3.5% (con un incremento acumulado de 46%). En
contraste, entre 1982 y 1993 se redujo en -2.8% promedio anual {con una
contraccion acumulada de -29%) y entre 1994 y 1998 en -2.2% promedio
anual {con una disminucién acumulada de -11%). Asi, el sistema econémico
no sblo genera pocos puestos de trabajo en relacién, por ejemplo, con {a
tasa de crecimiento de la poblacién, sino que los existentes estan
insuficientemente remunerados en relacidén con el ritmo de la inflacién. Esta
situacion afecta negativamente, y por partida dobie, las condiciones de vida
de la poblacién y es una de las principales causas de los crecientes niveles
de pobreza en el pais.?

1 Las cuentas de personal ocupade "...no presentan en estricto sentido ol nimero de personas ocupadas en cada

actividad, sino el nimero promedio de puestes remunerados que se estima fueron requeridos para la produccién.”
(INEGI, 1994).

La insuficiente generacién de empleos formales ha fenido como uno de sus efectos la expansidn de distintas
modalidades de empleo informat que, aungue generan ingresos para la poblacion, no pueden ser la base para un
desarroilo econémico scstenido del pals por ser no-productivos, de bgja productividad, de baja remuneracion o bien
ilegales.



CUADRO 1
México: 1971-2000

Personal Remuneracién Producto interno Formacién neta de capital (Exportaciones+
ocupado media anual real (1) bruto (PIB) fijo no-residencial {FNKP} importaciones)/PIB
Tasas de crecimiento | Tasas de crecimiento | Tasas de crecimiento Promedios
Promedia| Acumulade | Promedio| Acumulado | Promedio| Acumulado FNKP/PIB |Promedioj Incremento
anual anual anual $de 1980 { $de 1980 promedio anual
1971-1981 4,19 55.8% 3.5% 46.2% 7.3% 117.4% 345,267 9.6% 19.4%, 3.49%
1982-19593 0.6% 7.9% -2.89, -29.2%, 1.3% 16.2% 255,825 4.7% 28.0% 3.29,
1994-1998 2.29, 11.5% 2.29%, -10.79, 2.9% 15.5%, 257,369 38%] 49.7% 11.7%
1994-2000(2) nd n.d n.d n.d 3.4% 26.4% nd " nd 55.2% 11.1%

Fuentes: 1970-1981: SPP, Sistema de cuentas nacionales de Méxicg, 1970-1978 y 1978-1981, SPP/Banco de México/PNUD, México, 1981 y 1983,

1581-1993: INEGI, “Estadisticas de contabilidad nacional, 1980-1993", Base de datos, México, 1996.
1993.2000: INEGI, *Estadisticas de contabilidad nacicnal, 1988-1998", Banco de informacién econdmica, México, 2000,

(1) Deflacionado con el Indice nacional de precios al consumidor. (2) er trimestre.

Para revertir esta situacién se requiere, antes que nada, contar con
un diagnéstico que identifique, analice y evalie los determinantes
cuantitativos y cualitativos del empleo; esto es, los factores que condicionan
la dinamica, no s6lo del volumen de la ocupacion, sino del nivel de las
remuneraciones reales. Para ello, debe tomarse en cuenta que la dinamica
del empleo, en su doble dimension cuantitativa y cualitativa, estd enmarcada
por el proceso de acumulacion de capital. Las particularidades que asume
dicho proceso en términos de su dinamica y de sus cimientos cualitativos
-particularmente las bases de sustento de la competitividad y rertabilidad del
capital- delimitan los horizontes de crecimiento, tanto del empleo, como de
las remuneraciones reales.

En el caso de México, 1982 es un parteaguas, no sélo por la
profundidad de la crisis ciclica que se inicidé en ese afo, sino porque marca
el principio del fin del patrén de acumulacion predominante hasta ese
momento.? En términos generales, dicho patron de acumulacion se
caracterizaba, en lo cuantitativo, por un fuerte dinamismo, no sélo del
empleo y de las remuneraciones reales al trabajo sino de la inversién
productiva y del producto: durante 1971-1981 el producto interno bruto (PIB)
crecio al 7.3% promedio anual, mientras que la proporcién entre ia formacién
neta de capital fijo no-residencial (FNKP) y el PIB alcanzé sus niveles
historicos mas elevados, siendo en promedio del 9.6%. (Cuadro 1.). En lo
cualitativo, el proceso de acumulacion estaba orientado primordiaimente al
mercado interno como principal espacio de realizacién de la produccion y de

3 La progresiva inestabililad del proceso de acumulacion del capital en México, expresada a través de crisis ciclicas de

creciente profundidad y duracién, y que se manifestd desde 1976-77, tiene como causas estructurales, por un lado, la
disminucién de |a rentabilidad del capital social desde los aftos cincuenta y, por ofro, &l creciente endeudamiento
externo. Véasa Marifia/Mosetey (2000), pp. 184-162,




la ganancia, por lo que estaba relativamente poco articulado con los
mercados internacionales. Ademds, se sustentaba en un marco institucional
altamente proteccionista frente a la competencia externa y ampliamente
regulador, tanto del consumo productivo de la fuerza de trabajo, como de las
remuneraciones de los trabajadores.

A partir de 1982, el panorama se modificd drasticamente. La
acumulacién perdié dinamismo, entrando la economia en una prolongada
fase de lento crecimiento. El PIB se incrementd al 1.3% promedio anuat
durante 1981-1993 y al 2.9% durante 1994-1998 (3.4% durante 1994-2000);
la proporcion FNKP/PIB se redujo a niveles promedio de 4.7% y 3.8%,
respectivamente, debido ai desplome de la inversion productiva que, aunque
mostrd cierta recuperacién en 1997-98 esta lejos de alcanzar los niveles
maximos alcanzados en 1980-81.

Las crisis de 1982-84 y 1986-88 indujeron extensos procesos de
restructuracion productiva y laboral que fueron orientados, en cuanto a sus
modalidades, por una politica econémica que ha tenido entre sus ejes
estratégicos el desmantelamiento del sistema proteccionista, Ia
flexibilizacién del trabajo y el control de los salarios. En los Ultimos tres
lustros el grado de articulacién de la economia mexicana con el mercado
mundial se ha incrementado fuertemente en lo que respecta a los flujos
financieros, al peso relativo de la inversion extranjera directa en el aparato
productivo y al intercambio de bienes y servicios. La liberalizacién comercial
incrementd la exposicion de la economia mexicana a la competencia
internacional {la proporcion entre {a suma de exportaciones e importaciones
y €l PIB se incrementd de un promedio anual de 19% en 1971-1981 al 28%
en 1982-1993 y al 55% en 1994-2000), lo que hizo imperativo la
instrumentacion de procesos de restructuracién productiva y laboral. En el
plano laboral, la transformacion de los contratos colectivos ha estado
orientada, por un lado, a eliminar el control por parte de los trabajadores de
los procesos de trabajo (y de la intensidad del trabajo); por otro, a imponer
un régimen salarial crecientemente descentralizado en que las
remuneraciones tienden a ligarse mas al desempefio productivo vy
competitivo de los capitales individuales que a las necesidades de
reproduccion de la fuerza de trabajo.?

4 \iease Gonzlez/Marifta (1995) y Marifia (1999).



Este nuevo patrén de acumulacion, de caracter neoliberal, es el que
ha demostrado una insuficiente capacidad de creacion de empleos formales
bien remunerados.’ La hip6tesis central desarrollada en este trabajo es que
el escaso dinamismo del empleo y la contraccién de las remuneraciones
reales al trabajo no son fenémenos transitorios asociados a una supuesta
fase de despegue del nuevo patrén de acumulacién que se ha impuesto en
nuestro pais en las dos tiltima décadas, sino que son inherentes a los
fundamentos mismos de su operacion.

Sobre la base de las consideraciones anteriores, en este trabajo se
presenta un modelo intersectorial para el andlisis de los determinantes
cuantitativos y cualitativos de la dinamica del empleo formal en México. El
modelo tiene como objetivo evaluar el cambio en los niveles de ocupacion
en los distintos sectores que conforman la economia a partir del impacto
diferenciado sobre el empleo sectorial de la dinamica de la actividad
econémica, de los procesos de reestructuracién productiva y iaboral que se
han desarroilado en el marco de las politicas de desregulacién y, finalmente,
de la modificacion de la articulacion de la economia mexicana con los
mercados internacionales de bienes y servicios resultante de la politica de
liberalizacién comercial.

Por su caracter intersectorial, que lo distingue de los métodos
analiticos de indole estrictamente sectorial,® el modelo pone especial énfasis
en los efectos sobre el empleo de los cambios en el grado de articulacion
interna de las cadenas productivas.” Ademas, destaca el impacto positivo
sobre el empleo de la dindmica, tanto de la demanda interna como de las
exportaciones, lo mismo que el impacto negativo de los aumentos en la
productividad.® Lo especifico del modelo desarrollado en este trabajo
consiste, en primer lugar, en que contrasta los impactos sobre la ocupacién
sectorial de la dinamica de la demanda externa frente a la demanda interna
y sus distintos componentes; en segundo lugar, en que distingue el efecto
sobre la ocupacién de cada sector de la dinamica de la demanda intermedia,
que depende, basicamente, del cambio en el grado de articulacion interna

5 £1 nuevo patrén de acumulacion puede ser caracterizado como neolera! por sustentarse en la preeminencia de los
agentes privados y en el libre funcionamiento de ios mercades. Véase Flores OleaMarifia (1999), pp. 528-545.
6 por ejemplo, vease los trabaios de IbamaStolp (1992) y Mérquez (1995).
7 Véase O'Connor/Henry (1975a); Bulmer-Thomas (1982, cap. 13), Miller/Blair (1985, cap. 4);. Para el caso de México:
GarciaMarfan (1987) y Aroche/Ruprah (1991).
Como destacan, entre otros, Trejo (1973; pp. 51-56) y Lasa (1891).



de las cadenas productivas; en tercer fugar, en que diferencia los efectos
cualitativos heterogéneos sobre el empleo sectorial de los distintos
mecanismos utilizados para incrementar la productividad; finalmente, en que
descompone aditivamente los distintos factores determinantes del cambio en
los niveles de empleo, tanto de la economia en su conjunto, como de los
sectores que la conforman.?

Si bien el modelo se especifica sobre la base de las identidades que
en el sistema de contabilidad nacional relacionan, por un lado, al producto
con el personal ocupado y, por otro, al producto con los insumos utilizados
en su elaboracion (cuentas de produccion) y con sus usos (cuentas de oferta
y utilizacién), estd enmarcado en una perspectiva tedrica particular, basada
en los planteamientos de Marx, en la que destacan tres premisas basicas.

i) La tnica fuente productora de riqueza es el trabajo vivo, por lo que
en el andlisis no hay cabida para nociones como las de "productividad del
capital” o "productividad de los factores".'®

i) La productividad no sélo depende del desarrollo de la fuerza
productiva del trabajo resultante del cambio tecnolégico, sino también de la
duracion de las jornadas laborales y de los niveles de intensidad y
complejidad del trabajo.'" Esta consideracion lleva a hacer una distincion
conceptual entre la productividad del trabajo y la productividad de la fuerza
de trabajo.

iii) En las economias capitalistas el objetiva primordial de la
produccion es la obtencién de ganancias. El aumento en la productividad, en
las remuneraciones, en el empleo y en el consumo, al estar subordinados a
la légica de la tasa de ganancia, sélo se constituyen en objetivo intencional
de ia toma de decisiones de los capitalistas en la medida en que permitan
fortalecer la rentabilidad y la competitividad, que es una condicién para la
.realizacion de la ganancia.

9En Marifia (1997) se exponen los rasgos generales del método de analisis de los componentes del cambio en la
capacidad sectorial de creacidon directa e induccidén indirecta de empleos, asl como su aplicacién utilizando las
matrices de insumo-producio de México de 1980 y 1990. Ctro ejemplo de este tipo de andlisis que, desde una
perspectiva intersactorial, examinan aditivamente los componentes del cambio en las transacciones intersecioriales
es el de Cervini (1893).

10 glemplos de andfisis de la evolucidn de la productividad lota! de los factores en la industria mexicana son los de
Hemandez Lacs/Velasco (1990) y Heméandez Lacs (1991). Una critica, en una perspectiva mandsta, de este enfoque
se encuentra en Valie (1991).

" Marx, 1887, tomo |, cap. XV, pp. 629-643.



El trabajo se divide en cuatro secciones. En la seccion 1 se
desarrollan los fundamentos conceptuales del modelo con el propésito de
identificar los determinantes del empleo en la perspectiva del marco tedrico
adoptado. En la seccion 2 se presenta el modelo que hace operativas las
categorias conceptuales desarrolladas en la seccién 1 considerando las
especificidades de la informacion estadistica que proporcionan {as cuentas
nacionales y los cuadros de insumo-producto de México. En la seccion 3,
después de describir las fuentes y procedimientos utilizados en la
generacion de las series de informacién requeridas para la aplicacién del
modelo a la economia mexicana, se presentan los resultados de su
aplicacion para el periodo 1980-1993 con una desagregacion a 17 sectores.
Una vez hecha la evaluacién de los efectos sobre el empleo formal de la
dindmica de la actividad econdmica, de los procesos de reestructuracion y
de la liberalizaciébn comercial, se analiza, en un plano general, la marcha de
la economia y de la ocupaci6n formal a partir de 1994 con el objetivo de dar
seguimiento a las tendencias observadas en el periodo 1980-1993.
Asimismo, se exponen algunas propuestas generales, derivadas de los
resultados de la aplicacién del modelo, enfocadas a fortalecer la capacidad
" de la economia mexicana de generar empleos bien remunerados. En la
seccion 4, se presenta una sintesis de las caracteristicas del modelo, de su
utilidad analitica, asl como de sus posibles extensiones. Finalmente, en el
Apéndice metodolégico se desarrolla el procedimiento biproporcional de
deflacion de la matrices de insumo-producto, de aplicabilidad general, y
utilizado para deflacionar en este trabajo la matriz de México de 1993. En el -
Apéndice estadistico se presentan los cuadros que registran los resuitados
de la aplicacion del modelo.
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1. DETERMINANTES DEL EMPLEO: CONSIDERACIONES
CONCEPTUALES

E! volumen total de empleo generado en la economia (ED) depende
positivamente del nivel de actividad econdmica en los distintos sectores que

la conforman, y que se expresa en los volumenes sectoriales de produccion
bruta (X;); negativamente, de la produccion bruta por ocupado en cada

sector (X;/ED;), a la que se denomina aqui como productividad de la fuerza
de trabajo sectorial (pr,).

ED; (1)

M:

ED =

t

—-
[}

donde: ED;= ijQz =4
Xi P

Dado el nivel de productividad de la fuerza de trabajo, entre mayor
sea el volumen del producto, mayores seran los requerimientos de fuerza de
trabajo y los niveles sectoriales de empleo. Dado el volumen del producto,
entre mas alto sea el nivel de la productividad de la fuerza de trabajo,
menores seran los requerimientos de la misma y, por consiguiente, los
niveles sectoriales de empleo.

A continuacién, se examinan los determinantes de los niveles de
actividad econdmica (seccién 1.1) y de la productividad de la fuerza de
trabajo sectorial (seccién 1.2), asi como a forma en que se articulan ambos
conjuntos de determinantes del empleo en una perspectiva intersectorial
(seccion 1.3).

1.1. Niveles sectoriales de actividad econémica

Los niveles sectoriales de actividad econbémica estan determinados,
desde la perspectiva de la oferta, por la dimensién y grado de diversificacién
de la planta productiva que conjuntamente delimitan el tamafio de Ia
capacidad productiva instalada en cada sector y, por tanto, la composicion
sectorial del producto global. Desde la perspectiva de la demanda,
dependen del volumen y composicidon de la demanda global -de origen
interno y externo- de produccién interna y de sus distintos componentes -de
productos intermedios y finales- que, al condicionar la realizacién del
producto y la valorizacién del capital, inducen las decisiones de inversién
que modifican la dimensién y composicidn sectorial de [a planta productiva.
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La dinamica general de la actividad econémica y los cambios en la
composicién sectorial del producto total dependen, por consiguiente, de un
conjunto de factores asociados a las condiciones de produccidn y realizacion
del producto, asi como de valorizacion del capital:

i) De la rentabilidad del capital social y de los diferenciales sectoriales
de rentabilidad, cuya evolucién condiciona las tasas de crecimiento de la
planta productiva en cada sector y la dinamica y composicion de la demanda
de origen interno de bienes de capital fijo y de bienes intermedios (materias
primas y auxiliares).

ii) De la distribucion del ingreso entre clases y fracciones de clase,
particularmente de los niveles de remuneraciones que perciben los
trabajadores, cuyos cambios determinan la dinamica, en cuanto a volumen y
composicién, de la demanda de origen interno de bienes de consumo final
privado.

iii} Del grado y modalidades de intervencion estatal en la economia,
que se expresan en las estrategias de politica econémica y que determinan
la dinamica del consumo de gobiemo.

iv) Del grado y formas de articulacion de la economia con el mercado
mundial y, en particular, del pairén de comercio exterior que, al afectar !a
proporcién en que la demanda de origen interno es satisfecha con
produccion interna o con importaciones, €s uno de los determinantes del
grado de integracion interna de la planta productiva y que, ademas, al
condicionar la posibilidad de acceso de la produccion interna a los mercados
de exportacién, es uno de los determinantes de la magnitud de la demanda
externa de |la que es objeto cada sector.

1.2. Productividad de la fuerza de trabajo sectorial

La productividad de la fuerza de trabajo empleada en cada sector, que
es definida en este trabajo como la masa de producto generada por
trabajador en el periodo de referencia -en este caso, un afo- (X,/ED;=pr,),
depende positivamente de dos variables. La primera es la productividad del

trabajo sectorial, entendida como el volumen de producto generado por
unidad de trabajo (X;/T;=pt). la segunda es la cantidad de trabajo que

ejecuta en promedio cada trabajador en el periodo de referencia (T,/ED;=qt):

Xi X T )
ED;, T,ED,
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pr; = pt,qt; (2a)

La productividad de la fuerza de trabajo sectorial puede modificarse
si, dada la cantidad de trabajo por trabajador, cambia la productividad del
trabajo o bien si, dado el nivel de productividad del trabajo, varia la cantidad
de trabajo por trabajador.

La distincibn conceptual que se hace en este trabajo entre
productividad del trabajo y productividad de la fuerza de trabajo se justifica
por la necesidad de diferenciar anallticamente el efecto del cambio en la
cantidad de trabajo por trabajador sobre el volumen de produccién por
ocupado cuando se considera que la fuerza productiva, intensidad y
complejidad del trabajo sectorial, asi como la extensién de las jornadas
laborales generalmente varian de manera simultédnea.’?

Esta distincién es necesaria, en primer lugar, para comprender la
dinamica cuantitativa del empleo, ya que aporta la base explicativa de la
disociacién entre las cantidades requeridas de trabgjo, por un lado, y de
fuerza de trabajo, por otro. Mientras que el aumento en la productividad del
trabajo sectorial permite expandir la produccibn sin incrementar
proporcionalmente los requerimientos de trabajo, el aumento en la cantidad
de trabajo por trabajador hace posible satisfacer incrementos en los
requerimientos de trabajo sin expandir proporcionaimente la demanda
sectorial de fuerza de trabajo y, por tanto, el nivel de empleo.

Esta distincibn conceptual es necesaria, en segundo lugar, para
comprender la dindmica cualitativa'del empleo. Ello porque los cambios en la
productividad del trabajo y en la cantidad de trabajo por trabajador tienen
consecuencias econémicas y sociales distintas. Cuando el aumento en la
productividad del trabajo es el mecanismo dominante para incrementar la
productividad de la fuerza de trabajo, el fortalecimiento simultaneo de la
rentabilidad y competitividad sectoriales no implica necesariamente el
deterioro de las condiciones de trabajo y de vida de fos trabajadores porque
no se sustenta ni en un mayor desgaste de fa fuerza de trabajo, ni en la
contencién de las remuneraciones a los trabajadores. En contraste, cuando

12 Marx hace una distincion conceptual similar cuando plantea que "[6}l aumento en la fuerza productiva del trabajo y su

intensificacion operan uniformements y en el mismo sentido. Ambos factores acrecientan la masa de producios
obtenida en cada espacio de tiempo.” (1867, tomo |, cap. XlII, p. 642) Iguaimente Coriat cuando define el aumento en
el rendimiento del trabgjo como la "...adicidn de los progrescs de la intensidad y de [a productividad ded trabgjo.”
(1979: nota 26, p. 37).
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el mecanismo dominante es el aumento en ia cantidad de trabajo por
trabajador, ef fortalecimiento simuiténeo de la rentabilidad y competitividad
implican necesariamente el deterioro de las condiciones de trabajo y de vida
de los trabajadores; en primer lugar, porgue se sustenta en el mayor
desgaste de la fuerza de trabajo y, en segundo lugar, porque puede requerir
de la contencion de las remuneraciones. A continuacion, se analizan los
determinantes de la productividad de la fuerza de trabajo (seccién 1.2.1);
asimismo, se presentan los escenarios alternativos que se configuran de
acuerdo al tipo de mecanismo predominantemente utilizado para dinamizar
la productividad de la fuerza de trabajo (seccién 1.2.2).

1.2.1. Determinantes de la productividad de la fuerza de trabaijo
sectorial

La productividad de la fuerza de trabajo depende de ias condiciones
objetivas y subjetivas de produccién y de la articulacion entre ambas.
(Cuadro 2). Las condiciones objetivas se refieren a las caracteristicas de los
medios de produccién (base tecnolégica) y a la organizacion del sistema de
maquinas (articulacién entre medios de trabajo). Las condiciones subjetivas
se refieren a la organizaciéon del trabajo (division del trabajo en la fabrica,
contenido de los distintos puestos de trabajo y relaciones laborales) y a las
caracteristicas de la fuerza Ilaboral (formacién y capacitacion). La
organizacién del flujo de insumos y productos a través del sistema de
maquinas y de los puestos de trabajo articula los distintos componentes de
los medios de produccién y a éstos con la fuerza de trabajo'3; el grado de
utilizacién de la planta productiva sintetiza la articulacion entre las
condiciones objetivas y subjetivas del proceso productivo. En suma, la
productividad de la fuerza de trabajo depende, por un lado, de las
condiciones materiales de la produccién (caracteristicas de los medios de
produccion -efemento objetivo- y de la fuerza de trabajo -elemento
subjetivo-) y, por otro, de las condiciones organizacionales de la produccién
(articulaciones entre los elementos objetivos y subjetivos del proceso
laboral).

13 La organizacion del flujo de insumos y productos supone, a su vez, relaciones especificas de cada unidad productiva

con su entomo (por ejemplo con sus proveedores y/o con sus compradores).
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CUADRO 2
Determinantes de la productividad de la fuerza de trabajo

Base tecnolégica
Condiciones
objetivas Organizacién del sistema

| _de maquinas

Organizacién del flujo Organizacién
Articulacion de | de insumos y productos del
condiciones sistema
objetivas y Grado de utilizacién de la productivo
subjetivas capacidad instalada

[ Division del trabajo

Qrganizacion del trabajo {Contenido de puestos
Condiciones Relaciones {aborales
subjetivas

Caracteristicas de fa

| fuerza laboral

Los factores anteriores son interdependientes: no sélo pueden
condicionarse entre si, sino que muchas veces se modifican
simultaneamente. Mientras que el cambio tecnolégico y en la organizacion
del sistema de maquinas propicia cambios en la division del trabajo, en el
contenido de los distintos puestos, en los requerimientos de calificacion de
algunos segmentos de la fuerza laboral y en la organizacién del flujo de
insumos y productos, los cambios organizacionales promueven el cambio
tecnolégico. A pesar de su interdependencia, la influencia directa de cada
uno de estos factores sobre las dos variables de las que depende la
productividad de la fuerza de trabajo sectorial es analiticamente
diferenciable. Las condiciones objetivas de produccidon determinan la
productividad potencial del trabajo sectorial (Seccion 1.2.1.1). Las
condiciones subjetivas de produccion determinan, por un fado, la extension,
intensidad y complejidad del trabajo sectorial (por consiguiente, la cantidad
de trabajo por trabajador) y, sobre la base de las condiciones objetivas, la
productividad efectiva del trabajo (Seccion 1.2.1.2). Esta uitima depende
también de la articulacion entre las condiciones objetivas y subjetivas
(Seccién 1.2.1.3).
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1.2.1.1. Condiciones objetivas de produccion

Las condiciones objetivas de produccién, definidas por las
caracteristicas de la base tecnolégica y por la organizacién del sistema de
maquinas, determinan la masa de producto que potencialmente se puede
producir por cada unidad de trabajo vivo; esto es, determinan la
productividad potencial del trabajo sectorial.’® La productividad efectiva del
trabajo depende, ademas, de las condiciones subjetivas de produccién y de
la articulacién entre los elementos objetivos y subjetivos del proceso laboral.

La base tecnologica estd configurada por las caracteristicas
materiales de los medios de produccion: pfincipalmente los medios de
trabajo (herramientas, maquinaria y equipo), pero también el objeto de
trabajo (materias primas), las materias auxiliares y las condiciones generales
de produccién. Dada la base tecnolégica, la organizacién del sistema de
maquinas, que articula los distintos medios de trabajo, puede realizarse de
maneras alternativas: por ejemplo, el traslado de materiales de una maquina
a otra puede ser manual o por medio de transportadores mecanicos!®;
asimismo, las maquinas pueden articularse de manera lineal o no-lineal.16

El cambio en la base tecnolégica de un sector puede ser resultado de
la maquinizacion de la produccién, de la utilizacion de nuevas variedades de
materias primas y auxiliares, de la introduccién de nuevos productos o de la
diferenciacién de los existentes.!? En lo que respecta a la maquinizacién de
la produccién y del traslado de materiales, al incrementarse la dotacion de
capital fijo por trabajador el cambio tecnolégico implica la sustitucién relativa

14 Los aumentos en la productividad del trabajo que se generan "...cuando, dentro de un mismo ritmo de trabajo, {a
misma cantidad de trabajadores produce una mayor cantidad de productos-mercanclas deben atribuirse {..] a
progresos en la mayor eficacia técnica de los medios de produccion...” (Coriat, 1979: nota 26, 36-37)

151 2 cadena de montaje "fordista” revoluciona as condiciones cbietivas de produccion, sin modificar drésticamente la
base tecnoidgica, al articular distintas maquinas por medio de transportadores mecdnices que hacen posible & flujo
continuo det producto en proceso de una maquina a ofra con & minimo de intervencion humana.

La cadena de montaje fordista, enfocada a ia produccion de grandes lotes de productos no-diferenciados, articuta las
méquinas de manera dneal. Para la produccion de pequefios lotes de productos diferenciados, la cadena de montgje
puede organizarse de manera no lineal {(en redes, por ejempio). Estas fomas altemativas de organizar el sisterna de
maquinas implican formas distintas de organizacidn del trabajo y del flujo de insumos y productos. Véass Flores
OleaMarifia Flores (1999, pp. 233-235).

El cambio tecnoldgico en un sector es resultado de la paulatina difusion de las innovaciones tecnoldgicas {en
procescs, materiales y/o productos) que introducen les capitales individuales inducidos por os procescs competitivos
intra e intersectoriales.
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del trabajo vivo por capital fijo (trabajo pasado).1® Esta sustitucién tiene los
siguientes efectos:

i} Al reducir fa intervencion humana directa en la transformacién del
objeto de trabajo en producto,'® el cambio tecnoiégico incrementa la
capacidad productiva de los trabajadores sin que éstos fengan que ejecutar
una cantidad mayor de trabajo; esto es, incrementa de manera directa la
productividad del trabajo.2°

ii) Con el incremento en la productividad del trabajo aumenta el
consumo por ocupado (y por unidad de trabajo), tanto de capitai fijo y
materias auxiliares (que es su condicién), como de materias primas (que es
su efecto esperado).

iii) Como el cambio tecnolégico no modifica por si mismo la cantidad
de trabajo que ejecuta cada trabajador, no afecta el valor nuevo creado por
ocupado y, en la medida en que implica simultaneamente el aumento en el
producto por ocupado, disminuye el valor nuevo que es objetivado por
unidad de producto.

iv) El efecto del cambio tecnolégico sobre el consumo de capital fijo y
de materias primas y auxiliares por unidad de producto no puede ser
determinado a priori, ya que depende de las propias especificidades de
dicho cambio. Depende, por un lado, de las proporciones en que aumentan
la dotacién de capital fijo y el producto por ocupado, que conjuntamente
determinan el cambio en la relacién capital fijo/producto?!; por otro, del
cambio relativo en el consumo de materias primas y auxiliares y en el
producto por ocupado, que no necesariamente son proporcionales porque el
cambio tecnolégico puede disminuir el desperdicio de materiales, o bien
requerir de volimenes y variedades distintas de los mismos, sobre todo

18 on respecto a la maquinizacién de ta produccion Manx sefiala que "[fja maquina [...] remplaza & cbrero que manipula

una herramienta dnica por un Mmecanismo que opera simultdneamente con una masa de herramientas iguales o
parecidas a aquélla™ (1867, tomo & cap. Xiil, 457)

"La maquina-herramienta [...] es un mecanismo que, una vez que se e trasmite el movimiento comespondiente,
gjecuta con sus herramientas las mismas operaciones que antes efectuaba of obrero con herramientas anslogas.”
(Manx, 1867, tomo I: cap. XllII, 454-455)

La maquina, por si misma, no es productiva en la medida en que |a produccitn es una actividad humana. Por mas
compleia gue sea [a maquinaria, siempre es un medic utilizado por e trabajo en el proceso productive. Por tamto, "lla
productividad de la méquina [subrayado mlo: AMF] se mide por &f grado en que sustituye trabgjo humano....” {Marx,
1867, tomo {: cap. Xili, 476) y, por ello, por el grado en que potencia ta productividad del trabajo.

La innovacion tecnoldgica incrementa simultaneamente la dotacion de capital fiio y la produccion bruta por ocupado.
"El resultado neto de la innovacion sobre el costo en capital fijo de la produccion depende de la proporcidn retativa en
que aumentan ambas variables.” (Gonzalez/Marifia, 1996; 326-333)

19
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cuando va acompafiado de la introduccién de nuevos productos y/o la
diferenciacion de los existentes. Cuando la introduccién de nuevos
productos y la diferenciacion de los existentes requiere la utilizacion de
nuevos tipos de medios de produccion -tanto medios de trabajo como
materias primas y auxiliares-, también se modifica la base tecnolégica
sectorial y, por tanto, la productividad media del trabajo empleado en el
mismo.

Cabe destacar que las innovaciones tecnoldgicas introducidas por los
capitales individuales, que al generalizarse modifican la base tecnoldgica
sectorial, no tienen como objetivo inmediato incrementar la productividad del
trabajo, sino mejorar las condiciones de rentabilidad y/o de competitividad.
La innovacion tecnolégica, que se sustenta en la sustitucion de trabajo vivo
por trabajo pasado, sélo tiene justificacidon econdémica para los capitalistas si
reduce efectivamente los costos totales por unidad de producto. Ello obliga a
que el eventual incremento en el costo en medios de produccion por unidad
de producto, resultante del aumento en la relacion entre el capital fijo y el
producto o de la utilizacion de nuevas variedades de materias primas y
auxiliares, sea contrarrestado por la reduccién en el costo laboral por unidad
de producto, resultante del ahorro relativo en trabajo vivo.22 Por ello, la
innovacién tecnolégica (y, por tanto, el cambio tecnolégico sectorial) se
desincentiva cuando los capitalistas tienen la posibilidad de reducir los
costos de produccién por otras vias; por ejemplo, a través de la reduccidn de
los costos salariales por la contraccién de las remuneraciones que pagan a
los trabajadores en relacion con los ingresos que perciben por la venta del
producto.23

Por su parte, la reorganizacion del sistema de maquinas tiene como
objetivo general racionalizar el consumo productivo de los medios de trabajo
y de las condiciones generales de produccién para potenciar al maximo su
utilizacion por el capital:

22 'para el capttai...] o uso de la maquina estd timitado por la diferencia que existe entre of valor de ia misma y of valor
de la fuerza de trabajo que remplaza.” (Marx, 1867, tomo : cap. XIH, 478) Este limite no se presenta en términos
absolutos cuando la innovacion se reflere a la introduccion de nuevos producios o a la diferenciacion de ios
existentes, ya que en estos cascs el capital busca mejorar su posicion competitiva creando nuevos mercados o
segmentando los existentes.

2 Marx sefiala como "...la calda de! salario por debajo del valor de la fuerza de trabajo impide ef uso de la magquinaria y
lo hace superfluo, a menudo imposible, desde 2! punto de vista del capital, cuya ganancia, por lo demés, proviene de
{a reduccidn no del trabajo empieado, sino del trabajo pago.” (1887, tomo I: cap. XlII, 479)
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i) Al minimizar el tiempo en que los distintos medios de trabajo que
conforman el sistema de maquinas (componentes del capital fijo) estan sin
utilizarse -tiempo en el que, aunque no funcionan productivamente, de todos
modos sufren cierto desgaste- permite que el valor del capital fijo total sea
trasladado a una masa mayor de producto, reduciendo en los hechos los
requerimientos y el consumo de capital fijo por unidad de producto v,
consiguientemente, el valor unitario del producto generado. El incremento en
la velocidad de rotacién del capital fijo total aminora, ademas, el riesgo de
depreciacién moral al reducir el tiempo de vida efectivo del conjunto de
componentes del capital fijo.

i) Al generar economias de concentracién y/o de escala, se reducen
ciertos gastos generales y, por tanto, los requerimientos de capital fijo y
materias auxiliares por unidad de producto y e! valor unitario del producto.

La reorganizacion del sistema de maquinas puede inducir
innovaciones tecnolbgicas que modifiquen la base tecnol6gica existente.?4
En este sentido, constituye un mecanismo complementario al cambio
tecnoldgico, al que acompafia y al que induce. Uno de sus efectos
adicionales, en la medida en que incrementa ia velocidad con que circula el
objeto de trabajo, es el de ampliar las posibilidades de intensificacion de!
trabajo. Por ello, también constituye una condicién para el incremento en la
cantidad de trabajo por trabajador.

1.2.1.2. Condiciones subjetivas de produccion

Sobre la base de las condiciones objetivas de produccién (base
tecnolégica y organizacion del sistema de maquinas) y de la organizacion
del flujo de insumos y productos, las condiciones subjetivas de produccién
(organizacidn del trabaje y caracteristicas de la fuerza laboral) determinan
los niveles efectivos de productividad del trabajo y la cantidad de trabajo que
efectia en promedio cada trabajador -que depende de la extension,
intensidad y complejidad medias del trabajo sectorial-.

La organizacién del trabajo determina la forma especifica en que se
lleva a cabo el consumo productivo de la fuerza de trabajo y el consumo que
esta Gltima reatiza de los medios de producciéon. Comprende la divisién del

24 Por ejemplo, un cambio en las formas de articulacion del sisterna de maquinas puede crear la necesidad de nuevos

tipos de transportadores de materias primas,
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trabajo en la fabrica (vincutacién entre los integrantes de la fuerza laboral),
el contenido las tareas efectuadas en cada puesto de trabajo (administracion
cientifica del trabajo) y las relaciones laborales (formales e informales).
Aunque sus modalidades generales estan delimitadas por la base
tecnologica y por la organizacion del sistema de maquinas, a partir de estas
Gltimas el trabajo puede organizarse de maneras alternativas.25

La reorganizacion del trabajo tiene como objetivo central racionalizar
el consumo productivo de la fuerza de trabajo, esto es, del elemento
subjetivo del proceso productivo, maximizando la intensidad y productividad
efectiva del trabajo:

i) Al profundizar la divisidbn del trabajo en la fabrica, permite
intensificar el trabajo acelerando la velocidad de circulacién de las materias
primas incluso sin necesidad de modificar la base tecnolégica.8

ii) Al recomponer el contenido de los puestos de trabajo, permite
adaptar al obrero individual y colectivo a la velocidad mas acelerada con que
circula el objeto de trabajo como resultado, ya sea del cambio tecnolégico o
bien de una mayor divisién del trabajo. Con la eliminacién de los tiempos en
que el obrero no actia sobre el objeto de trabajo, se intensifica el trabajo.
Con la eliminacién de tareas y movimientos superfluos, se incrementa la
productividad efectiva del trabajo, ya que con el mismo esfuerzo total el
trabajador puede producir un volumen mayor de producto.2?

iii) Al establecer mecanismos de supervisién y control del trabajo o al
modificar los existentes busca maximizar la calidad, preductividad pero,
sobre todo, la intensidad del trabajo.

De esta manera, la reorganizacién del trabajo es condicion basica
para ia intensificacion del trabajo y, por tanto, para el incremento en la
cantidad de trabajo por trabajador. Asimismo, propicia el incremento de la
productividad efectiva del trabajo sobre la base de las condiciones objetivas
de produccién existentes, ahorrando trabajo vivo sin necesidad de sustituirlo

25 La cadena de montaje requiere la parcializacidn de las actividades que se realizan en cada puesto de trabajo, lo que

implica un alto grado de division del trabajo. Sin embargo, los puestos de trabajo a lo fargo de ta cadena pueden
asignarse a un solo trabajador, o bien a equipes de trabajadores.
“Cuando un artesano ejecuta sucesivamente los diversos procesoa parciales en la produccion de una obra, debe
cambiar ora de lugar, ora de instrumento. El paso de una operacion a otra interrumpe ! curso de su trabajo y genera
poros [...] en su jornada {aboral. Cuando e artesano ejecuta continuamente y durante todo ei dia la misma operacion,
©s0s poros se cierran...” (Marx, 1867, fomo I: cap. XII, 414)

27 \parx muestra en el analisis de la divisidn def trabajo en ks manufacturera (1867, tomo |: cap. XII, 409-449) las formas
en que la reorganizacion capitalista del trabajo incrementa no sdlo la intensidad, sino la fuerza productiva del trabajo.
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por capital fijo (por trabajo pasado). Ademas, puede inducir innovaciones
técnicas que modifiquen la base tecnolégica.2® Por ello, constituye un
mecanismo complementario al cambio tecnolégico y a la reorganizacion del
sistema de maquinas y del flujo de insumos y productos.

Por su parte, las caracteristicas de la fuerza laboral se refieren a los
niveles y contenidos de la capacitacién de los trabajadores que determinan
la calidad y complejidad del trabajo desarrollado por el obrero colectivo. La
capacitacion de la fuerza de trabajo condiciona los niveles efectivos de
productividad de la fuerza de trabajo en la medida en que de ella depende
que se realicen los niveles potenciales de productividad e intensidad del
trabajo asociados a las condiciones materiales y organizativas de la
produccion. La capacitacion de la fuerza de trabajo -que se realiza tanto al
interior como fuera de la fabrica- puede tener objetivos distintos, e incluso
opuestos, que tienen efectos también distintos:

i) La capacitacion puede tener como objetivo formar a los trabajadores
para la ejecucion de las tareas mas simples requeridas por los nuevos
patrones tecnolégicos y de division del trabajo -que implican la
fragmentacion y parcializacion de los "oficios”- y por los nuevos contenidos
de los puestos de trabajo restructurados a partir de los estudios de tiempos y
movimientos. Ello implica, de hecho, la "descalificacion" de la fuerza de
trabajo como condicion para el aprovechamiento pleno de los cambios en fas
condiciones de produccion.

it) La capacitacion también puede tener como objetivo lograr un
consumo mas eficiente del capital fijo y de las materias auxiliares,
reduciendo su consumo por unidad de producto y el valor unitario del
producto, lo mismo que de las materias primas, incrementando la
productividad efectiva del trabajo sobre la base de una tecnologia
incambiada.

iii) La capacitacion puede tener como objetivo elevar la calidad del
producto, con lo que se fortalece la competitividad sectorial.

iv) Finaimente, la capacitacién puede tener como propésito proveer,
cuando asi se requiere, de fuerza de trabajo con niveles de calificacion

28 por eiemplo, puede generar la necesidad de nuevos 1ipos de herramientas. Como sefiata Marx, cuando avanza fa
division del trabsjo, "...se vuelven necesarics cambios en las herramientas que antes servian para distintas finalidades
[...] La diferenciacion de los instrumentos de trabajo [...] ¥ su especiafizacin [} son rasgos caracteristicos de la
manufactura.” (1867, tomo I: cap. Xii, 415)



21

apropiados para desarrollar los trabajos mas complejos requeridos por las
nuevas tecnologias y/o por los nuevos procedimientos organizacionales.
Preparar a ciertos segmentos de la fuerza de trabajo para que ejecuten
tareas mas complejas (nuevos oficios} es indispensable para que, sobre 1a
base de las nuevas condiciones de produccion, se incremente efectivamente
la productividad de Ia totalidad de |a fuerza de trabajo sectorial.

Cabe destacar que los cambios en la organizacion del trabajo y la
capacitacion son mecanismos para incrementar la productividad de la fuerza
de trabajo diferentes a la modificacién en las condiciones objetivas de
produccion y en la organizacién del flujo de insumos y productos, aunque
pueden estar condicionados por estos ultimos.

1.2.1.3. Articulacién entre las condiciones objetivas y subjetivas de
produccién

La organizacién del flujo de insumos (materias primas y auxiliares) y
productos a través del sistema de maquinas y de los distintos puestos de
trabajo determina la manera especifica en que se lleva a cabo el consumo
productivo de los medios de produccion por la fuerza de trabajo. Aunque sus
modalidades generales estan delimitadas por las caracteristicas de la base
tecnoldgica y por la organizacién del sistema de méquinas y del trabajo,
dichas articulaciones pueden organizarse de maneras alternativas: por
ejemplo, procurando maximizar Ia produccién final, o bien buscando
minimizar los inventarios.29

La reorganizacién del flujo de insumos y productos tiene como
objetivos centrales racionalizar e consumo productivo de las materias
primas y auxiliares y disminuir los costos de almacenamiento de inventarios:

i) Al reducir el desperdicio de materias primas y auxiliares se
incrementa la productividad efectiva del trabajo sectorial y se reduce el valor
unitario del producto.

ii} Al hacer converger el tiempo en que las materias primas y
auxiliares se encuentran en la esfera productiva y el tiempo en que son
efectivamente transformadas en producto, contribuye a disminuir el tiempo
de rotacién del capital constante circulante Y. por esta via, a incrementar Ia
tasa de rentabilidad del capital.

29 Vease Flores Olea/Marifia Flores (1999, Pp. 233-235) donde se contrastan las distintas formas de organizar ef flujo
de insumos y productos en las lineas de produccion fordistas y neofordistas (toyotistas).
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El grado de utilizacién de la planta productiva, tanto en extension
como en intensidad, condiciona los niveles efectivos de productividad del
trabajo en la medida en que da lugar a la aparicién de economias de escala
positivas 0 negativas en el consumo productivo de los medios de
produccién. Si el aumento en el grado de utilizacion de la planta productiva
genera economias de escala positivas puede incrementar la masa de
producto por unidad de trabajo y, por tanto, la productividad efectiva del
trabajo sectorial; o bien, sin modificar la productividad del trabajo sectorial,
puede disminuir ef consumo de capital fijo y de materias auxiliares por
trabajador, por unidad de trabajo vivo y por unidad de producto. En ambos
casos el valor unitario del producto tiende a disminuir por la reduccién en los
requerimientos unitarios de trabajo vivo, en el primer caso, y de trabajo
pasado, en el segundo. Por consiguiente, cuando la intensificacion del
trabajo y la prolongacion de las jornadas generan economias de escala
positivas, ademas de incrementar directamente la cantidad de trabajo por
trabajador, inducen reducciones en el valor unitario del producto (con o sin
aiteraciones en la productividad efectiva del trabajo).

1.2.2. Escenarios alternativos det aumento en la productividad de la
fuerza de trabajo

No debe olvidarse el caracter conceptual de la distincion entre
productividad del trabajo y productividad de la fuerza de trabajo. Esta
distinciéon, aunque tiene validez tedrica propia, es necesaria sobre todo para
fines analiticos: que el aumento en la productividad de la fuerza de trabajb
tenga como sostén principal el incremento en la productividad del trabajo, o
bien el aumento en la cantidad de trabajo por trabajador, tiene implicaciones
econémicas y sociales distintas.

1.2.2.1. Aumento en la productividad del trabajo

Las condiciones objetivas de produccion (base tecnoldgica y
organizaciéon del sistema de maquiras) de cada sector determinan la
eficiencia potencial con que el trabajo transforma el objeto de trabajo en
producto. La productividad efectiva del trabajo esta condicionada, ademas,
por algunos aspectos de las condiciones subjetivas y por la articulacion
entre las condiciones objetivas y subjetivas. Asi, dado el entorno
tecnolégico, ia productividad efectiva del trabajo puede incrementarse al
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eliminarse tareas superfluas y al consumir mas eficientemente los medios de
produccion y disminuir los productos defectuosos como resultado de la
reorganizacion del trabajo y del flujo de insumos y productos y/o de la
capacitacion de fa fuerza laboral.

La conjuncibn de estos factores determinan los requerimientos
normales de trabajo por unidad de producto: por un iado, los requerimientos
de trabajo vivo por unidad de producto -reciproco de lo que definimos aqui
como productividad del trabajo sectorial- que determinan, a su vez, el valor
nuevo incorporado por unidad de producto, que es uno de los dos
componentes del valor unitario del producto generado; por otro fado, como
estos factores delimitan los requerimientos de medios de produccion por
unidad de producto determinan, junto con la productividad del trabajo en los
sectores en que se producen dichos medios de produccién, los
requerimientos de trabajo pasado por unidad de producto, que constituye el
segundo componente del valor unitario del producto. La suma de los
requerimientos de trabajo vivo y pasado constituye el valor unitario del
producto, cuyo reciproco expresa la productividad social del trabajo sectorial;
social en la medida en que depende de las condiciones de produccion
prevalecientes, no sélo en el sector en que se genera el producto, sino en
todos aquellos sectores que directa o indirectamente lo proveen de medios
de produccion.3?

Es importante destacar que el nivel sectorial de empleo depende
-sobre la base de la cantidad de trabajo por trabajador y del volumen de
produccién- de los requerimientos de trabajo vivo por unidad de producto. En
cambio, la rentabilidad y competitividad sectoriales se sustentan -sobre la
base del salario por ocupado- en el valor unitario del producto generado (del
que depende, en ultima instancia, el precio) y, por tanto, en los
requerimientos de trabajo vivo y pasado por unidad de producto.

La medida exacta en que el aumento en la productividad del trabajo
sectorial hace disminuir el valor unitario del producto depende de ia

30 valle (1991: pp. 58-59) seflala que "[|a idea mandsta acerca de la productividad &s que es reciproco del trabajo
socialmente necesario para la produccidn de las distintas mercanclas [...] la definicion mandsta de productividad
implica que un aumento en la eficacia con la que se elabora una cierta mercancia afecta la eficacia de Ia elaboracion
de muchas otras, pudiendo abarcar a la totalidad de la produccitn.” De hecho, en Marx estdn presentes dos
nociones, complementarias, de la productividad de! trabajo. La primera es a la que se refiere Valle. 1a segunda se
refiere a la masa de valores de uso que genera el trabajo: el trabajo “...en el mismo espacio de tiempo suministra
valores de uso en diferentes cantidades: mas, cuando aumenta !a fuerza productiva, y menos cuando disminuye.”
(1867, tomo |, ¢cap. |, p. 57)
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proporcion entre la disminucién del valor nuevo incorporado por unidad de
producto y el eventual aumento del valor del capital fijo y de las materias
primas y auxiliares consumidas por unidad de producto.3! La disminucion del
valor unitario del producto hace posible reducir su precio de venta e
incrementar, al mismo tiempo, la masa de ganancia apropiada y la
remuneracion media por ocupado (con lo que se incrementa la remuneracion
por unidad de trabajo) sin que necesariamente sea afectada la fasa de
ganancia.32 Por ello, puede mejorar directamente la posicién competitiva
absoluta del sector frente a productores extranjeros del mismo tipo de bien (y
la competitividad relativa frente a productores nacionales y extranjeros de
otro tipo de bienes) sin afectar la rentabilidad. Como la mayor competitividad
lograda por la via del aumento en la productividad del trabajo se sustenta en
el ahorro de trabajo vivo no implica un mayor desgaste (extensivo o
intensivo) de los trabajadores y no depende de la dinamica de las
remuneraciones reales, ni por unidad de trabajo, ni por empleado; esto es,
no implica directamente un aumento en el grado de explotacion de los
trabajadores.

El predominio a nivel social del aumento en la productividad del
trébajo (produccién de plusvalor relativo) como mecanismo para incrementar
la productividad de la fuerza de trabajo hace posible el mejoramiento de las
condiciones de vida de la poblacién porque permite incrementar las
remuneraciones reales por ocupado en toda la economia (al reducir, directa
o indirectamente, el valor unitario de los bienes salario) sin incrementar el
desgaste de la fuerza laboral. En un contexto de este tipo, la expansion del
mercado interno, particularmente de la demanda de bienes de consumo final
y, por tanto, la capacidad interna de absorber mayores volimenes de
producto se presenta como un resultado ligado al incremento mismo de la
productividad.

1.2.2.2. Aumento en la cantidad de trabajo por trabajador

31 En el plano social la modificacion en el valor unitario ded producto sectorial depends, adernas, de Ias variaciones en el
valor unitario de los componentes del capital constante que, a su vez, dependen de los cambios en la productividad
de! trabajo en los sectores que los procducen.

Para ellp, la remuneracidn media por ocupado no puede sumentar en mayor proporcion que la productividad del
trabajo. La trayectoria de [a tasa sectorial de ganancia depende de las proporciones en que se incrementan el capital
total invertido, por un lado, y la masa de produccién, por otro.
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La cantidad de trabajo que en promedio efectian los trabajadores de
un sector en un periodo determinado es una magnitud variable que depende
de ia duracién, intensidad y complejidad medias del trabajo que, por su
parte, estdn determinadas por las condiciones subjetivas de produccion:
tanto la organizacién del trabajo, como las caracteristicas de la fuerza
laboral. Estos factores -sobre la base de los niveles normales de
productividad del trabajo sectorial- delimitan los requerimientos de fuerza de
trabajo (y de empleo) por unidad de producto, que constituyen el reciproco
de la productividad de la fuerza de trabajo.

La prolongacién de las jornadas laborales y la intensificacion det
trabajo sectorial aumentan la cantidad de trabajo efectuada en promedio por
cada trabajador durante el periodo de referencia. Jornadas laborales mas
prolongadas incrementan la cantidad de trabajo por trabajador
extensivamente; el trabajo mas intenso, que implica un aumento en {a
cantidad de trabajo que efectia cada trabajador durante una jornada de la
misma duracién®?, la incrementa intensivamente. Por su parte, el trabajo mas
complejo (mas calificado), que equivale a una cantidad multiplicada de
trabajo simple (no calificado o, incluso, "descalificado"), incrementa la
cantidad de trabajo por trabajador cualitativamente.34

El aumento en la cantidad de trabajo por trabajador es causado por
cambios en la organizacién del trabajo (prolongacion de las jornadas, mayor
division del trabajo, eliminacién de tiempos muertos, mayor control y
supervisién del trabajo), asi como en las caracteristicas de la fuerza laborai
(formacién y capacitacién). Al no sustentarse estos mecanismos en el
cambio en las condiciones objetivas de produccién y no implicar la
sustitucién relativa de trabajo vivo por trabajo pasado; no afectan por si
mismos la productividad de! trabajo sectorial.

A continuacién, se analizan los efectos especificos sobre la
competitividad y rentabilidad sectoriales, por un lado, de la prolongacion de

33 El aumento en la intensidad "...impone a la vez un mayor gasto de frabgjo en e/ mismo tiempo, una tension
acrecentada de ka fuerza de trabgjo, un taponamientc més denso de los poros que ss producen en el tiempo de
trabajo [...] Esta compresidn de una masa mayor de trabajo en un periodo dado, cuenta como lo que es, como una
mayor cantided de trabajo [...] La hora, més intensiva [...] contiene ahora tanto o mas trabajo..." (Marx, 1867, tomo |,
cap. Xiil, 499-500)

"Se considera que el {rabajo méas complejo es igual sdlo a trabajo simple polenciado o més bien mutipiicado, de
suerte que una pequefia cantidad de trabajo complejo equivale a una cantidad mayor de trabajo simple™ (Marx, 1867,
tomo |, cap. 1, 55)
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las jornadas y de la intensificacién del trabajo (seccién 1.2.2.1) y, por otro,
del incremento en la complejidad media del trabajo sectorial (1.2.2.2).

1.2.2.2.1. Prolongacion de las jornadas e intensificacion del
trabajo

El aumento en la cantidad de trabajo por trabajador resultante de la
prolongacién de las jornadas laborales y/o de la intensificacion de! trabajo
tiene los siguientes efectos:

i) Incrementa et valor nuevo creado por ocupado, porque implica un
mayor gasto -extensivo o intensivo- de trabajo por ocupado; el consumo de
materias primas por ocupado, condicion de !a expansion de fa produccion; el
consumo de capital fijo y de materias auxiliares por ocupado, porque la
mayor produccion requiere del aumento -extensivo o intensivo- en el grado
de uso de la planta existente e incluso de ciertas ampliaciones en la planta
productiva.

i) Al no implicar el cambio en las condiciones objetivas de produccion
ni el incremento en la productividad del trabajo’®, los aumentos en la
produccién y en el consumo de medios de produccidén por ocupado {(capital
fijo y materias primas y auxiliares) tienden a ser proporcionales al aumento
en la cantidad de trabajo por ocupado que los origina. Por ello, no implica
cambios en el consumo de medios de produccién por unidad de producto (y
en los requerimientos de trabajo pasado por unidad de producto), en los
requerimientos de trabajo vivo por unidad de producto (y en el valor nuevo
incorporado por unidad de producto) y, por tanto, en el valor unitario del
producto.

iii) Cabe destacar que, cuando el uso mas extensivo o intensivo de la
planta productiva en que se sustenta el aumento de {a produccién va
acompafado de economias de escala positivas (negativas), el consumo de
medios de produccion por unidad de producto tiende a disminuir (aumentar),
Asimismo, cuando la expansién de la produccion precisa ampliaciones en la
planta productiva, el consumo de capital fijo por unidad de producto tiende a
incrementarse. En cualquiera de estos casos (o combinacién de casos), el
aumento en el consumo de capital fijo y de materias auxiliares por ocupado

35La intensificaciéon del trabajo, se refiere a que "...con una fecnolbbgla constants [subrayado mlo-AMF], un mismo

nomero de trabajadores produce en e mismo tiempo una cantidad mayor de productos-mercancias... [como
resultado] ...de la reduccion de los 'poros’ y de los tiempos muertos..." (Coriat, 1979: nota 26, 38)
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no es exactamente proporcional al aumento en la cantidad de trabajo (y en la
produccion) por trabajador, con lo que, con una productividad del trabajo
sectorial constante, el valor unitario del producto puede modificarse. Esta
eventual modificacidon -que tiene limites estrechos dados por las propias
condiciones objetivas de la produccién-, aunque es inducida por ei cambio
en la cantidad de trabajo por trabajador, no es atribuible directamente al
mismo, sino a la variacién en el grado de utilizacién de la planta productiva.

Aunque por si mismo no reduce el valor unitario del producto, el
aumento en la cantidad de trabajo por trabajador se justifica porque permite
fortatecer la rentabilidad en la medida en que se amplia la escala de
produccién {(de mercancias, de valor y de plusvalor) sin necesidad de
incrementar el monto del capital fijo invertido.3® Otro beneficio, resultante del
uso mas extensivo y/o intensivo de la planta productiva, es la reduccién en
el tiempo de rotacion del capital fijo, que permite reconstituir mas
rapidamente los fondos de acumulacién y disminuir los riesgos de la
depreciacibn moral que desvaloriza con pérdidas para el capital los
componentes de ia planta.37

Cuando las remuneraciones aumentan en menor proporcién que el
aumento en la cantidad de trabajo por trabajador, con la consiguiente
disminucién en la remuneracién por unidad de trabajo®® y por unidad de
producto y en los costos de produccién por unidad de producto, el margen
de ganancia por unidad de producto, la masa de ganancia apropiada y la
fasa de ganancia pueden incrementarse si se vende el producto al mismo
precio; incluso reduciendo el precio (y fortaleciendo la competitividad),
pueden incrementarse la masa y la tasa de ganancia. Sin embargo, cuando
las remuneraciones aumentan proporcionalmente al aumento en la cantidad
de trabajo por trabajador, permaneciendo constantes la remuneracién por
unidad de trabajo y los costos por unidad de producto, la posibilidad de
fortalecer la rentabilidad y, simultaneamente, la competitividad (reduciendo
el precio de venta) es mucho mas limitada.

36 Al prolongar la jomada faborel [y al intensificar el trabajo-AMF] se ampiia la escala de la produccion, mientras que se
mantiens inalterada ia parte del capital invertida en maquinara y edificics.” (Marx, 1887, tomo I: cap. Xill, 494)

7 “Cuanto mas breve sea el periodo en gue se reproduce su valor total, tanto menor serd ef riesgo de desgaste moral, y
cuanto méas prolongada sea la jomada laboral [y més intenso el trabaio-AMF] tanto mas breve serd dicho periodo.”
(Marx, 1867, tomo |: cap. Xill, 493).

Como los requerimientos para la reproduccion normal de los trabajadores se incrementan con su mayor desgaste
fisico, la reduccion en el satario por unidad de trabajo implica que la fuerza de trabsjo se paga por debajo de su valor,
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La mayor rentabilidad y competitividad alcanzadas por la via del
aumento en la cantidad de trabajo por trabajador se sustentan
necesariamente en el deterioro de las condiciones de trabajo y de vida de
los trabajadores y en el aumento en el grado de explotacion. La razén es
que tienen como sustento el mayor desgaste de la fuerza de trabajo; ain en
el caso de que la remuneracion por unidad de trabajo se mantenga
constante, el incremento en la remuneracién por trabajador sélo compensa
parcialmente ese mayor desgaste.3® Asimismo, como todo aumento en la
remuneracion media por ocupado limita la posibilidad de fortalecer
simulténeamente la rentabilidad y competitividad sectoriales, la contencién
en las remuneraciones (por unidad de trabajo e, incluso, por trabajador)
puede acompanar al aumento en la cantidad de trabajo por trabajador.4?

El predominio a nivel social del aumento en la cantidad de trabajo por
trabajador {produccién de plusvalor absoluto) como mecanismo para
incrementar la productividad de la fuerza de trabajo no puede ser la base de
un incremento general de 1as remuneraciones reales por ocupado porque, al
no implicar por si mismo una disminucién en los requerimientos de trabajo
vivo y pasado por unidad de producto, su efecto (directo o indirecto) sobre el
valor unitario de los bienes salario es, en el mejor de los casos, restringido.
En consecuencia, tampoco puede ser la base para una expansion acelerada
del mercado interno de bienes finales. Si las remuneraciones reales por
ocupado no se incrementan, el mercado interno no puede expandirse al
ritmo en que se incrementa el producto, por lo que la busqueda de mercados
"externos" para la realizacion de la produccién y de las ganancias se vuelve
una condicion imprescindibile para los productores.

39 Como sedala Manc "Hasta cierto punto, puede compensarse ese mayor desgaste de fuerza de trabajo {...} con una

remuneracion mayor. Pero por encima de ese punto el desgaste aumenta en progresion geométrica y, a la vaz, se
destruyen todas las condiciones normales de reproduccidn y activacion de la fuerza de trabajo.” (1867, tomo I: cap.
XV1, p. 639)
Evidentemente, si e aumento en e grado de utilizacion de la plania productiva que conlieva el aumento en la
expansion de la produccion va acompafiado de economias de escala positivas y por la reduccion det valor unitario del
producto -con aumento o no en la productividad efectiva del rabajo sectorial-, se amplian las posibilidades de
fortalecer al mismo tiempo Ia rentabilidad y competitividad sectoriales (seccion 1.2.1.3).
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1.2.2.2.2. Aumento en la complejidad del trabajo

El trabajo complejo (mas calificado) equivale a una cantidad
multiplicada de trabajo simple, por lo que en el mismo tiempo y con ef mismo
desgaste para el trabajador crea una mayor cantidad de valor nuevo que el
trabajo simple que ejecuta el trabajador no calificado.4? El aumento relativo
en los requerimientos de puestos de trabajo calificados propiciado por
cambios tecnolégicos y/u organizativos, tiende a elevar la complejidad media
del trabajo sectorial. 42 Este aumento tiene los siguientes efectos:

i) Incrementa el valor nuevo creado por ocupado. La mayor cantidad
de trabajo por trabajador asociada al aumento en la complejidad media del
trabajo sectorial es de indole cualitativa, a diferencia de aquella asociada al
alargamiento de las jornadas y/o a la intensificacién del trabajo, que es de
naturaleza cuantitativa.

i) Aunque la utilizacién de trabajo mas complejo es una condicién
para que el cambio tecnolégico y los procesos de reorganizacion productiva
y laboral incrementen efectivamente la productividad de la fuerza de trabaijo,
por si misma no implica ni la modificacién en las condiciones de produccion,
ni el aumento en el volumen de produccion.

iiiy Por tanto, el aumento "cualitativo" en ia cantidad de trabajo por
ocupado no modifica por sf mismo la produccién por ocupado (productividad
de la fuerza de trabajo), ni el consumo por ocupado de capital fijo y de
materias primas y auxiliares.

iv) Si el aumento en la complejidad media del trabajo sectorial no
incrementa por si mismo el producto, considerado aisladamente pareciera ir
acompafiado, por un lado, por una disminucién en el producto y en el
consumo de capital fijo y materias primas auxiliares por unidad de trabajo
(esto es, de la productividad del trabajo) y, por otro, por un aumento en el
valor nuevo objetivado por unidad de producto (y, por tanto, en el valor
unitario del producto). Sin embargo, considerando que constituye una

4 "El trabajo af que se considera calificado, mas complejo con respecto 8l trabgjo social medio [...} habrs de
manifestarse en un trabajo también supericr y objetivarse, durante s mismos lapsos, en valores proporcionalmente
mayoras.” (Marx, 1867, tomo I: cap. V, 239)

42 Rubin sefiala como "...1a creciente complejidad técnica y organizativa del proceso capitalista de produccion intensifica
la demanda de nuevas formas de trabajo calificada...” (1928, p. 224) Cabe sefialar que estes cambics, si bien
generan la necesidad de nuevos puestos de trabajos mas calificados, al mismo tempo simpfifican aigunos de los
puestos de trabajo preexistentes. El resultante neto de estas dos tendencias determina ef grado relativo de
complejidad del trabajo sectorial.
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condicion necesaria para el aprovechamiento de las modificaciones en las
condiciones materiales de produccién y de los cambios organizacionales, el
empleo de trabajo mas complejo se justifica porque hace posible el aumento
en el producto por unidad de trabajo y por ocupado y, por tanto, porque es
también una condicion para la disminucién en el valor unitario del producto y
el fortalecimiento de la competitividad y rentabitidad sectoriales.

1.3. Perspectiva intersectorial

En una perspectiva intersectorial, la contribucién de cada sector a la
ocupacién global de la economia presenta tres dimensiones: la primera,
referida a sus requerimientos directos de empleo; la segunda, a sus
requerimientos indirectos; la tercera, al efecto de los requerimientos
indirectos del conjunto de la economia sobre sus propios requerimientos
directos. Como empleador directo de fuerza de trabajo, la aportacion de
cada sector a la ocupacién total depende del volumen de su produccién y de
todas aquellas condiciones que conjuntamente determinan la productividad
de la fuerza de trabajo sectorial. Como impulsor indirecto del empleo, por
conducto de su demanda de insumos intermedios -producidos en otros
sectores de la economia-, la contribucién de cada sector depende de la
composicion de dichos insumos intermedios y, por tanto, de sus propias
condiciones de produccion; de la proporcién en que los requerimientos de
cada tipo de insumo intermedio es satisfecha con produccion domeéstica vy,
por tanto, del grado de articulacién interna de las cadenas productivas;
finaimente, de la productividad de la fuerza de trabajo en los sectores
proveedores de insumos intermedios.4® Finalmente, en la medida en que
una parte del producto sectorial esta destinada a satisfacer la demanda de
insumos intermedios del sistema economico, el empleo que genera
directamente cada sector depende de los requerimientos de los bienes
intermedios producidos en el mismo por parte del resto de los sectores y, por
tanto, de las condiciones de produccion en dichos sectores; de la proporcion

43 La importancia de las repercusiones indirectas de las demandas intersectoriales de insumes intermedios sobre el
empleo es destacada, desde diferentes perspectives, en Bulmer-Thomas (1982), Miller y Blair (1935), Garcla y
Marfan (1987) y Marifia (1983). En senfido estricto, los requerimientos indirectes de empleo incluyen aqueilos
ascciados a la produccién de los bienes de capital fijo utilizados en la produccion. Sin embargo, éstes no son
considerados porque no se cuenta con informacion sobre el consumo de capital fijo por sector de origen de los
distintos tipos de bienes de capital fijo utilizados.
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en que esos requerimientos son satisfechos con produccién interna;
asimismo, de la productividad de la fuerza de trabajo sectorial.44

De esta manera, los cambios en la capacidad sectorial de creacion
directa y de induccién indirecta de empleo obedecen a fenémenos que,
aunque articulados y simuitaneos, son de naturaleza cualitativa distinta:

i) La dinamica de los distintos componentes de la demanda de la que
es objeto cada sector, ya sea intermedia o final -consumo privado y de
gobierno, formacién bruta de capital fijo, variacién de existencias y
exportaciones., condiciona el cambio en los niveles sectoriales de
produccién, de los que depende la magnitud total de requerimientos
sectoriales directos de empleo -dados los niveles de productividad de la
fuerza de trabajo-, y de insumos intermedios -dada la composicién sectorial
de los mismos-.

i) La variacién en la productividad de la fuerza de trabajo sectorial,
por cambios en la productividad de trabajo o en la cantidad de trabajo por
trabajador, modifica los requerimientos directos de empleo por unidad de
producto.

i) La transformacion en la estructura sectorial de insumos
intermedios resultante del cambio en las condiciones de produccién -por
cambio tecnoldgico, sustitucion entre insumos intermedios  similares,
utilizacién de nuevos tipos de insumos, introduccién de nuevos productos o
aprovechamiento diferenciado de economias de escala- modifica los
requerimientos directos por unidad de producto de cada tipo de insumo
intermedio.

iv) El cambio en la proporcién doméstica e importada de los insumos
intermedios, asociada a la transformacién en la composicion de la planta
productiva interna inducida por cambios en el patron de comercio exterior,
. modifica los requerimientos por unidad de producto de insumos domesticos.

v) La dinamica de la productividad de la fuerza de trabajo en los
sectores productores de insumos intermedios determina -dado el consumo
por unidad de producto de cada uno de ellos- los requerimientos indirectos
de empleo por unidad de producto de cada sector.

4 El efecto de retroalimentacion de la demanda intermedia del conjunto de la economia scbre cada sector es destacado
por Chenery/Clark {1964, p. 288), Marfan (1987) y Marifta (1993: 168-171).



32

2. EL MODELO: COMPONENTES DEL CAMBIO EN LOS
REQUERIMIENTOS SECTORIALES DE EMPLEO

Para evaluar los distintos elementos que determinan los niveles de
ocupacién, en esta seccién se desarrolla un modelo que permite, por un
lado, examinar de manera integral los distintos factores de los que depende
el cambio en la capacidad de generacién de empleo en cada sector y, por
otro, evaluar el peso de cada uno de dichos factores en la dinamica del
empleo total de la economia. EI modelo descompone el cambio en la
capacidad sectorial de creacién directa y de induccion indirecta de empleo
en varios componentes vinculados con !a dinamica de la actividad
econémica y con los procesos de reestructuracioén productiva y laboral y de
liberalizacion comercial:

i) El cambio en el volumen de la demanda global de origen intemo
depende de la dindmica de la actividad economica, mientras que la
proporcién de la misma que es satisfecha con produccion domeéstica
depende, en lo general, del patron de comercio exterior. La dinamica de
cada uno de los componentes de la demanda interna de produccion
_ doméstica depende, ademas, de determinaciones mas especificas: la
demanda intermedia, de cambios en las estructuras sectoriales de insumos
intermedios y del grado de integracién interna de las cadenas productivas; el
consumo privado, de modificaciones en la distribucion del ingreso y, en
particular, de la dindmica de las remuneraciones reales al trabajo; el
consumo de gobierno, de transformaciones en la participacion estatal en la
economia; la formacién bruta de capital fijo, de cambios en los volumenes y
patrones de inversion productiva.

En el caso de México, fa dinamica de los diferentes componentes de
la demanda interna de produccién doméstica ha estado condicienada, en lo
general, por el lento crecimiento que ha experimentado la actividad
econémica y por el acelerado incremento de las importaciones; asimismo,
por la progresiva desarticulacién de las cadenas productivas internas
(demanda intermedia), por la caida en las remuneraciones reales al trabajo y
el consiguiente proceso de redistribucion regresiva del ingreso (consumo
privado), por la contraccién en la participaciéon del Estado en la economia
{(consumo de gobierno) y por los limitados niveles de inversién productiva
(formacion bruta de capital fijo).
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ii) Los cambios en la productividad de la fuerza de trabajo y en las
eslructuras de los insumos intermedios se han desarrollado en el marco de
los procesos de restructuracién productiva y laboral desplegados a través
de! cambio tecnolégico, de cambios organizacionales, asi como de
modificaciones en la duracién de ias jornadas y en la intensidad y
complejidad del trabajo. Aunque estos procesos son permanentes en las
economias capitalistas, en México han sido particularmente extensos y
profundos por efecto de las crisis recurrentes, asi como por las politicas de
desregutacién econémica y liberalizacién comercial instrumentadas de
manera radical a partir de 1984,

i) Los cambios en el volumen de las exportaciones y en el
componente importado de los distintos componentes de la demanda interna
expresan la transformacién det patrén de articulacion de la economia
nacional con los mercados internacionales. En México, esta articulacion se
ha modificado drasticamente por el desmantelamiento de la estructura
proteccionista, a partir de 1982, y por la diferenciada capacidad de
respuesta de las distintas industrias y sectores ante las condiciones mas
rigurosas de la competencia internacional.

El modelo que se presenta en esta seccion hace operativas las
consideraciones conceptuales desarrolladas en la seccién 1 considerando
las especificidades de la informacién del Sistema de Cuentas Nacionales
(SCN). A pesar de sus insuficiencias, !a utilizacién de la informacién del SCN
se justifica por varias razones. En primer lugar, porque el SCN es Ia tnica
fuente que incorpora de manera integral un amplio conjunto de variables
para todos los sectores de la economia. En segundo lugar, porque los
cuadros de insumo-producto, indispensables en un analisis con perspectiva
intersectorial, estan articulados con el SCN.

Una de las principales insuficiencias de la informacién del SCN para
un analisis de tipo sectorial es su aito nivel de agregacién. En el SCN cada
sector esta compuesto por industrias distintas que, a su vez, producen varios
tipos de productos; de hecho, la informacidn sobre Ia produccién de cada
sector estd conformada por una "canasta" de bienes heterogéneos. Como
los cambios intertemporales en las distintas variables incluyen
medificaciones en la composicién de la canasta sectorial de bienes, en
casos extremos podria suceder que dichos cambios expresaran Gnicamente
la incorporacién a la produccién sectorial de un nuevo producto, o bien el
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retiro de otro.#® A pesar de este hecho, el anélisis a nivel sectorial es Uutil
como una aproximacion general a los fenémenos estudiados y como base
para andlisis sustentados en informacién con un nivel mayor de
desagregacion.

Hecha esta consideracién, a continuacién se formula la estimacién de
los determinantes del cambio en los requerimientos sectoriales directos de
empleo (seccién 2.1) y en los requerimientos sectoriales indirectos (seccion
2.2). Posteriormente, se especifica la estimaciéon del efecto de los cambios
en los requerimientos indirectos del conjunto de sectores que conforman el
sistema econémico sobre los requerimientos directos de empleo de cada
sector (seccién 2.3). Finalmente, los componentes del cambio en los
requerimientos directos e indirectos de empleo se articulan para analizar, en
primer lugar, el efecto sobre la ocupacioén total de la economia de la
modificacion en las condiciones de operacion de cada sector (seccion 2.4.1)
y, en segundo, el efecto sobre la ocupacién de cada sector de la
modificacién en las condiciones de operacion del conjunto de la economia
(seccidn 2.4.2).

2.1. Cambio en los requerimientos sectoriales directos de empleo

El volumen de empleo directo que genera un sector j (ED;) depende
positivamente de la magnitud del producto sectorial (X;); negativamerite, de
los requerimientos directos de empleo por unidad de producto (EDU;), esto

es, de la. productividad de la fuerza de trabajo sectorial que se expresa
mediante la produccién bruta por ocupado (pr;):

ED. X.
ED, = xj{——-iJ=—L= X; EDU; (1a)
X. r.
3 ]
Donde
|
Epu,= 2R (3)
X; prj

45 bor ejemplo, las estimaciones de productividad de la fuerza de trabajo sectorial expresan el numero de canastas que
en promedio producen los Irabajadores empleados. Su variacion puede ser resultado, en casos exdtramos, de un
cambio en las condiciones de produccidn de un solo tipo de bien en una sola industria y, sin embargo, aparece coma
resultado de un cambio en las condiciones de produccion del sector en su conjunto.
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X; i
pr=2 = (4)
ED; EDU;

El cambio en el volumen sectorial de empleo directo entre el afio 0y
el aflo 1 (AED;=ED}-ED]) depende, positivamente, de la variacion en el
mismo lapso de ia preduccidon bruta sectorial (AX;) y, negativamente, del
cambio en |a produccion bruta por ocupado (Apr,).

De (1a):
AED; = aX,(EDU;)+ AEDU(X;) (5)
donde: EDU; = ERUi* EDU, ; EDY;; X;= ﬁ;i(i
De (3):
AEDU; = - E5i | (6)
Pr;
donde: 1—:}? = pr} pr,
Sustituyendo (6) en (5):
AEDj=ij(ErTm)-Apr,-[;E;—f] (5a)
i

2.1.1. Cambio en la produccion sectorial

Segln su utilizacion, la produccién bruta sectorial (X;) puede ser
dividida, por un lado, en demanda intermedia (i) y, por otro, en los
distintos componentes de la demanda final (DF;): consumo privado (Cp,),
consumo de gobierno (cg;), formacion bruta de capital fijo (Fk;), variacién de
existencias (VEg;) y exportaciones (cx;):%

X; = DI; + DF; = DI; +{CP; + CG; + FK; + VE; + CX;) (7)

La variacion en la produccién bruta sectorial (AX;), desde la

perspectiva de la demanda, depende de las modificaciones en estos
componentes:

AX;= ADI;+ ADF; = ADL + {ACP; + ACG; + AFK; + AVE,; + ACX;) (8)

46 Tal como se hace en las cuentas de oferta y utilizacion de las cuentas nacionales. (INEGI:, 1994, tomo 1.}
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Sustituyendo (8) en el primer elemento de (5a):

AX,(EDU,) =(ADI, + ACP, + ACG; + AFK; + AVE; + ACX;{ EDU,) (9)

Ax,(EDU,) = DD, + DCP; + DCG; + DFK; + DVE; + DCX; (9a)

El impacto positivo sobre el volumen sectorial de empleo directo de

cambios’én ta produccion bruta resulta de los efectos demanda intermedia
(Dby;), consumo privado (DCP;), consumo de gobierno (DCG;), formacion

bruta de capital fijo (DFK;), variacién de existencias (DVE,;) Y exportaciones
(DCX))-

Conviene diferenciar el impacto sobre el empleo sectorial del cambio
en la demanda intermedia (DDI;), en la medida en que esta determinada por
los requerimientos de insumos intermedios del resto de los sectores, con
respecto al de la dindmica de la demanda final. Asimismo, conviene

distinguir el impacto sobre el empleo directo sectorial de la dinamica de la
demanda final de origen interno (DFI; = DCP;+ DCG;+ DFK;+ DVE;) frente a la

dinamica de la demanda externa (pcx;). Ello porque los componentes de la

primera dependen, en lo general, de la dinamica de la actividad econémica
interna (aunque cada uno depende, adicionalmente, de causas especificas)
en contraste con la demanda de origen externo. Con base en estas
consideraciones se rescribe (9a):

ax,{(EDU;) = DDI, + DFJ, + DCX; (9b)

2.1.2. Cambio en la productividad de la fuerza de trabajo sectorial

La produccién bruta por ocupado (X;/ED;), que expresa el nivel de la
productividad de la fuerza de trabajo sectorial (pr,), depende de la
productividad del trabajo (X;/T;=pt) y de la cantidad de trabajo por
' trabajador (T,/ED;=qt,):

pr; = pt;qt; (2a)

Por tanto, el cambio en la productividad de la fuerza de trabajo
sectorial (Apr) puede ser explicado a través de dos efectos distintos: el
Efecto productividad del trabajo (ept,) y el Efecto cantidad de trabajo por

trabajador (eqt,). El efecto productividad del trabajo (ept;) es causado por la

modificacién en las condiciones objetivas de produccién (base tecnolégica,
organizacion del sistema de maquinas y de los flujos de insumos y
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productos) y es condicionado por la modificacién de ciertos aspectos de la
condiciones subjetivas (eliminacion de tareas superfluas, capacitacién de la
fuerza laboral) y por economias de escala resultantes de cambios en el
grado de utilizacién de la planta productiva (seccién 1 .2.2.1). El efecto
cantidad de trabajo por trabajador (eqt,) es causado por las variaciones en Ia
duracién e intensidad medias del trabajo sectorial, condicionadas por la
modificacién de otros aspectos de Ia condiciones subjetivas de produccién
(mayor divisién del trabajo, eliminacién de tiempo muertos, controf y
supervision del trabajo, capacitacién de la fuerza laboral) (seccion 1.2.2.2).
Considerando que:

Apr;= prj°(p.1'j) =pr; [“&_TPTJ—J (10)
Pr;
Definiendo:
ePt,-=Prj°(P°f,-—q't,-) (11)
eqt; = Pfj°(q'tj) (12)

donde: qt, = [EtJ_ﬁdqt_lJ
qt;
Sustituyendo (11) y (12) en (10):

Apr, =P’jo[(p}j _qtj]_'-q-tj]:eptj-'—mtj (10a)

Apr;=ept; +eqt, (10b)

La expresion (12) muestra que el cambio en la cantidad de trabajo por
trabajador tiende a modificar proporcionalmente el producto por ocupado
(cuando es resultado de la modificacién en la duracién e intensidad del
trabajo) en ta medida en que no implica por si mismo ta transformacién de
las condiciones objetivas de produccién. 47 (El método de estimacion de este

47 En sentido estricto, ia intensificacion del trabajo y la prolongacidn de las jomadas pueden ir acompafiadas de
economias de escala (positivas o negativas) como resultado del use més intensivo {o extensivo} de la planta
productiva (seccion 1.2.2.2.1). Por su paste, aunque el incremento en el grado medio de complejidad del trabajo
sectorial incrementa cualitativamente la cantidad de trabajo por trabajador (y el valor nuevo creado por trabajador), por
sl mismo no incrementa la produccidn por ocupado, aunque es una condicién para su incremento (seccion 1.2.2.2.2).
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efecto se presenta en la seccion 2.1.2.1.) El efecto del cambio en la
productividad del trabajo sobre la productividad de la fuerza de trabajo, que
en la expresion (11) aparece como la diferencia entre la tasa de crecimiento

de la productividad de la fuerza de trabajo (l;'i) y la de la cantidad de trabajo

por trabajador (q.tj), depende de cambios en la las relaciones capital
fijoftrabajo (K;/T;) y producto/capital fijo (X,/K;) (seccién 2.1.2.2).

2.1.2.1. Efecto cantidad de trabajo por trabajador (eqt)

La estimacion dei cambio en la cantidad de trabajo por trabajador se
dificulta, en primer lugar, por la imposibilidad de medir directamente los
cambios en la intensidad y complejidad del trabajo sectorial4® y, en segundo
lugar, por la carencia de informacion sistematica sobre variaciones en la
extension media de las jornadas sectoriales. Para enfrentar este problema
se parte del hecho de que el valor nuevo creado por ocupado (n;= N;/ED;) en
cada sector se modifica s6lo por cambios en la cantidad de trabajo por
trabajador (por la mayor extension, intensidad y/o compiejidad del trabajo) y
no por variaciones en la productividad del trabajo.4® Se asume, ademas, que
el trabajo mas extenso, intenso y/o complejo crea mas valor en la media en
que se desvia con respecto al grado normal social de extension, intensidad y

complejidad.3® Por consiguiente, se considera que la modificacién en la
proporcion entre el valor nuevo creado por ocupado en cada sector (n;) y el

valor nuevo creado por ocupado en toda la economia (n ) es un indicador
adecuado del cambio en la cantidad de trabajo por trabajador:

Aqt = AT a0 A N/ED; (13)
1
ED; n N /ED

48 Como seftala, en e caso de la intensidad del trabajo, Moseley (19856).

49 Asumiendo constantes |a exiensitn de la jomada y la intensidad del trabajo, Marx sefiala que "[e]l mismo trabgjo,
pues, por mas que cambie la fuerza productiva, rinde skempre ta misma magnitud de valor en tos mismos espacios de
tiempo.” (1867, tomo |, cap. |, p. 57) También: "..|a jomada de trabajo de magnitud dada se representa siempre en el
mismo producto de valos, por més que varle la productividad del trabajo, y con ella la masa de productos y por tanto el
precio de la mercancia singular.” (1867, tomo 1, cap. XV, p.630-631)

0 (112 jomada Iaboral més intensa toma cuerpo, pues en un producto de valor mas elevado; por tanto, si e valor del
dinero se mantiene igual, en mas dinero. Su producto de valor varia al desviarse, respecto al grado nommal social, su
intensidad. La misma jornada laboral, pues, no se representa como antes en un producto de valor constante, sino en
uno variabie..."(1867, tomo |, Cap. XV, p.636)
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Sustituyendo (13) en (12):

eqt, = prf(ﬁ] (12a)

n

donde: n|_[ni/n'~n’/n°
n n/n®

Cabe sefialar que, en sentido estricto, el aumento en la cantidad de
trabajo por trabajador s6lo incrementa el valor nuevo creado en el caso de
los trabajadores productivos. En el caso de los trabajadores no-productivos
-que no crean valor-, cuando e! aumento en !a cantidad de trabajo por
trabajador es acompafiado por incrementos menos que proporcionales en
las remuneraciones, el capital puede destinar una menor proporcion del
plusvalor extraido a los trabajadores productivos para el pago de las
remuneraciones del trabajo no-productivo. Como el objetivo de este trabajo
no es el de analizar la creacion de valor, sino el de evaluar los efectos del
aumento en el producto sectorial por trabajador sobre el empleo, se trata a
todo el trabajo como si fuera productivo.

2.1.2.1.1. Valor nuevo creado y valor agregado

Aungue las cuentas nacionates no registran el valor nuevo creado en

cada sector (N;), se puede hacer una estimacion de éste a partir de las
cuentas de produccién. En éstas la producciéon bruta (x;) esta compuesta
por el consumo intermedio (cy;) y el valor agregado bruto (vB;) que, a su
vez, incluye las remuneraciones a los trabajadores (RT;). los impuestos

netos de subsidios (TX;) y el excedente bruto de explotacion (EB;)5*:

X;=CI;+ VB; (14)

X;=CL+(RT;+ TX; +EB;) (14a)

Cabe destacar que el excedente bruto (EB;) incluye dos elementos
cualitativamente diferentes. El primero es el consumo de capital fijo (CK;),
que junto con el consumo intermedio (CI;) integra el consumo sectorial en
capital constante (cc;). El segundo es el excedente neto de explotacion
(EN;), que junto con los impuestos netos de subsidios (TX;) conforma la

51 \NEGI: 1984, tomo 11,
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ganancia bruta apropiada sectorialmente (GB;). Considerando que la suma
de las remuneraciones (RT;) y la ganancia bruta (GB;) constituyen el vaior
agregado neto (vN;} se rescribe (14a):

X;=(CL+CK;)+ (RT; + TX; + EN;) (14b)
X;=(cl+CK,) + (RT, + GB;) (14c)
Xj=CCj+ VN; (144)

El valor agregado neto sectorial (VN;), tal como se deriva de las

cuentas nacionales, no corresponde con el valor nueve creado por el trabajo
vivo (N;) en la esfera productiva. En primer lugar, porque en la perspectiva
marxista hay sectores que no son productivos, por lo que la fuerza de trabajo
que labora en ellos no crea valor. Tal es el caso de los sectores de
Comercio, de Servicios financieros y de Alquiler de inmuebles. En segundo
lugar, porque dentro de los sectores productivos hay trabajadores que
realizan actividades no-productivas y, por lo tanto, tampoco crean valor. Tal
es el caso, en general, de los empleados frente a los obreros.52 Adn

suponiendo, como se hace en este trabajo, que todos los trabajadores son
productivos, el valor agregado neto (vN;) difiere del valor nuevo creado (N;)

porque el primero incluye ias remuneraciones (RT;) Y la ganancia bruta
apropiada por el sector (GB;), mientras que el segundo se refiere a la suma
de la porcion del valor nuevo que repone al capital variable (v,) y del
plusvalor creado en el sector (p,):

VN; = RT;+GB; (15)

N;=V;+P; (16)
Considerando que las remuneraciones corresponden con el valor del
capital variable (RT; = v,), la diferencia entre el valor agregado neto y el valor
nuevo creado en cada sector (VN;—N;) resulta de la diferencia entre la
ganancia bruta apropiada y el plusvalor creado (GB;-P;):
Si: '
RTi=V; (17)

52le distincion enire actividades productivas y no-productivas y entre trabajo productive y no-productivo es

controvertido, incluso al interior de la vertiente tedrica mandsta. Véase un andlisis de esla discusion en Moseley
{1981, apéndice al capitulo 2}
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Sustituyendo (17) en (16):
N;=RT;+P; (16a)
La diferencia entre el valor agregado neto y el valor nuevo creado
(VN;-N;) esta determinada por dos tipos de reasignaciones intersectoriales:

las reasignaciones de plusvalor asociadas a la tendencia a la igualacién de
las tasas sectoriales de ganancia (+Tp;), que son positivas 0 negativas
segun sea la proporcién entre las composiciones sectoriales de capital y la
del capital social; las transferencias de ganancia asociadas a la
conformacién de las desiguales tasas sectoriales de ganancia de mercado
(+TG,), que son positivas 0 negativas segin sea la tasa sectorial de

ganancia de mercado superior o inferior a la tasa general de ganancia:53

Restando (16a) de (15):
VN;—N;=GB;—- P;=1TP; £ TG; (18)
Despejando (18):
P,=GB;x TP+ TG, (19)
N;= VN; £ TP; £ TG; (16b)

2.1.2.1.2. Estimacion del plusvalor sectorial

Para estimar e} valor nuevo creado en cada sector (N;), dadas las
remuneraciones (RT;), se requiere estimar el plusvalor creado en cada uno
de ellos (p;). La estimacién del plusvalor sectorial se fundamenta en la

tendencia a la igualacién del grado de explotacién del trabajo en los distintos
sectores.54 Habitualmente se considera que esta tendencia se concreta en la

uniformidad de las tasas sectoriales de plusvalor, esto es, de la relacion
entre el plusvalor y el valor del capital variable (RT/ P;):

P _P (20)
RT; RT

53 2 tendencia a la igualacién de las tasas sectorisles de ganancia, condicionada por la competencia capitalista,
enfrenta (a aexistencia de barreras, tanto técnicas como de mercado, a ta libre movilidad intersectorial del capital.
"E| hecho de que capitales que ponen en movimiento cantidades desiguales de trabajo vivo produzcan cantidades
desiguales de plusvalor presupone (...) que el grado de explotacion del trabajo o la tasa de plusvalor son los mismos
{...) Esto presupone una competencia entre los obreros y una nivelacién en virtud de la constante migracién de
aquellos de una esfera de la produccién a [a otra. [Esta tendencla a la formacion de una tasa general de
plusvalor-AMF] ...constiluye el supuesio efectivo del modo capitalista de produccidn, aunqgue esté mas o menos
obstaculizada por fricciones practicas...” (Marx, 1894, tomo lll, cap. X, pp. 221-222).
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El supuesto de uniformidad de las tasas sectoriales de plusvalor es
valido si se asume, en primer lugar, que el trabajo en los distintos sectores
se diferencia Gnicamente en cuanto a su duracion y/o intensidad, pero que
es homogéneo en cuanto a su complejidad, y, en segundo, que las
diferencias en las remuneraciones por ocupado y en las cantidades de
trabajo por trabajador son proporcionales (21a). En este caso, las
remuneraciones por unidad de trabajo son iguales en todos los sectores
(20e).

Despejando (16a) y sustituyendo en (20):

N;—RT; _N —RT (20a)
RT; RT
Despejando (20a):
N N (20b)
RT, RT

Considerando que el valor nuevo creado sectorialmente (N ) resulta
de dividir la cantidad de trabajo efectuada (T ) entre el valor del dinero (m):

L T (20c)
m R.Tj m RT
T _ T (20d)
RT; RT
RT; _RT {(20e)
T; T

Considerando que [as remuneraciones por ocupado (RT,-/ED,.)-
dependen positivamente de las remuneraciones por unidad de trabajo
(RT,/T;) ¥ de la cantidad de trabajo por trabajador (T,/ED;):

RT/ED; _ RTy/T; T/ED; (21)
RT/ED RT/T T/ED

Sustituyendo (20e) en (21):
RT]/ED] - TJ/EDJ (213)

RT/ED T/ED

Los resultados anteriores suponen, en primer lugar, que los
requerimientos de reproduccién de la fuerza de trabajo y, por tanto, las
remuneraciones por ocupado son proporcionales al desgaste fisico de los
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trabajadores y, en segundo lugar, gue este dltimo es proporcional a la
extension de las jornadas y a la intensidad del trabajo.55 Como en este caso
las diferencias en las remuneraciones por ocupado Unicamente expresan
desigualdades en la extension de las jornadas y/o en la intensidad del
trabajo, la "homogeneizacion" de los trabajos de duracién e intensidad
heterogéneas puede efectuarse aceptablemente a través de los diferenciales
en las remuneraciones por trabajador.

Sin embargo, si se toma en cuenta que el trabajo en los distintos
sectores es heterogéneo no sélo en cuanto a su duracién e intensidad, sino
también en cuanto a su complejidad, el supuesto de uniformidad de las tasas
sectoriales de plusvalor no es valido. Aceptarlo implica que la reduccion de
los trabajos de complejidad heterogénea a trabajo simple puede efectuarse
de manera similar a la reduccién de los trabajos de duracién e intensidad
distinta: a través de las diferencias en las remuneraciones. Sin embargo,
plantear que las diferencias en las remuneraciones por ocupado son
proporcionales a las diferencias en el valor creado por fuerzas de trabajo de
distinta complejidad implica asumir, explicita o implicitamente, uno de dos
hipétesis alternativas, ambas inaceptables. La primera, que hace depender
la magnitud del valor nuevo creado por la fuerza de trabajo compleja de su
propio valor es inaceptable porque contradice la determinacion marxista del
valor a partir del trabajo, que no tiene valor.58 La segunda, reciproca de la
primera, que hace depender el valor de la fuerza de trabajo mas compleja de
su capacidad potenciada de crear valor, también es inaceptable porque
supone que lo que paga el capitalista a los trabajadores no es el valor de su
fuerza de trabajo sino su trabajo mismo.5” Aunque el capital ciertamente
debe pagar mas para garantizar la disponibilidad de [a fuerza de trabajo mas

- compleja que requiere, lo hace en funcién no del mayor rendimiento de la

55Deaaqulque. como seflala Marx, las remuneraciones aparezcan como el pago a trabajo y no a la fuerza de trabajo!
"Por aftadidura, ef mavimiento efectivo del salario muestra fendmencs que parecen demostrar que no se paga ef valor
de la fuerza de trabajo sino el de su funcidn, ef trabajo mismo... [por ejempio con 1aj ...vaniacién del salatio cuando
varia la exension de la jomada laboral. Es como si se liegara a la conclusion de que no se paga el valor de la maquina
sino et de su funcionamianto, puesto que cuesta mas akuilar una méquina por una semana que por un dia.” (1867,
tomo |, cap. XV, p. 660)

56 Rubin sefiala que el vaior de ia fuerza de trabajo calificada ".. stk indica el limite minimo absoluto por debajo del cual
e valor de los productos del trabajo cafificado no pueden descender. El valor, en todas las circunstancias, debe ser
suficiente para mantener la fuerza de trabajo calificada en su nived anterior.” (1828, p. 217)

7 Esta interpretacion es expiicitamente refutada por Marx en e caso de jomadas laborales de distinta duracion (1867,
tomo |, cap. XVII, p. 660). Véase nota 54.
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misma, sino del efecto que tiene su utilizacion sobre su propia
rentabilidad. 3859

Cuando se considera que ta duracion, intensidad y complejidad del
trabajo de los distintos sectores son distintas, la tendencia a la igualacién de
los grados sectoriales de explotacion se representa de manera mas

adecuada suponiendo la uniformidad, no de las tasas sectoriales de
plusvalor, sino del plusvalor extraido por ocupado en cada sector (P,/ED;).

P _ P (22)
ED, ED

En este contexto, las tasas de plusvalor sectoriales no
necesariamente se igualan entre si -como se muestra en (23a)- ya que las
diferencias en las remuneraciones por trabajador, al expresar ios
requerimientos heterogéneos de reproduccion de las distintas variedades de
fuerza de trabajo, no tienen porque ser proporcionales a las diferencias en
extensién, intensidad y complejidad de los trabajos sectoriales ni, por tanto,
a las diferencias en el valor nuevo creado por trabajador. Por lo mismo,
tampoco las remuneraciones por unidad de trabajo en cada sector
necesariamente tienden a igualarse.

Que el plusvalor por ocupado en cada sector tienda a igualarse, al
tiempo que las remuneraciones por unidad de trabajo sean distintas, expresa
el hecho de que la migracién intersectorial de los trabajadores, fundamento
de la tendencia a la igualacion del grado de explotacién del trabajo, esta
subsumida a la l6gica del capital. Ciertamente los trabajadores tienden a
emigrar a los sectores (o puestos de trabajo) en que la remuneracion por
ocupado es mas elevada. Sin embargo, como el capital no paga el valor
potenciado creado por el trabajo mas extenso, intenso o complejo, sino el
valor de la fuerza de trabajo que lo proporciona (y que le garantiza su
-aprovisionamiento), esta ultima, aunque perciba una remuneracion por

58 Rubin plantea que la causa del mayor valor creado por el trabajo calificado debs buscarse en fos mayores costes
socigles de produccion y reproduccitn de las profesiones y especialidades mas calificadas: "Asl, el trabajo gastado
en preparar a los productores en una determinada profesién entra en el valor del producio del trabajo caiificado”
(1928, p. 218). Esta interpretacion, que no implica la proporcionalidad entre las remuneraciones y el valor creado por
la fuerza de trabajo calificada, también resulta problemética pues trata al capital variable de manera similar al capital
constante, que transfiere su propio valor al valor del praducto.

59 La verificacién emplrica de la teoria del capilal humano que, en otro contexto ledrico, intenta establecer una relacién
fineal de causalidad entre la inversién en capital humano (que mejora la cualificacion, saber o salud de los
trabajadores), la productividad de 'os trabajadores y las remuneraciones qu2 éstos perciben es refutada por Blaug
(1983, pp. 65-103).
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jornada mayor, bien puede recibir una remuneracién por unidad de trabajo
menor que la fuerza de trabajo simple. Este contexto expresa que, en la
medida en que los capitales buscan maximizar el plusvalor por trabajador
(garantizando, al mismo tiempo, la disponibilidad de fuerza de trabajo mas

compleja), el plusvalor por ocupado en cada sector tiende a igualarse.
Expresando el plusvalor por ocupado (p,/ED;) como el producto de fa

tasa de plusvalor (P,/RT;) y de la remuneracién por ocupado (RT;/ED;):

Py/ED; _ P;/RT; RT/ED; (23)
P/ED P /RT RT/ED

Sustituyendo (22) en (23) y despejando:

P/RT; _RT/ED (23a)
P/RT RT/ED;

Las diferencias en las tasas sectoriales de plusvalor dependen
negativamente de las diferencias en las remuneraciones por ocupado en
cada sector:

RT; RT/ED, RT

De esta manera, suponiendo la igualdad del plusvalor por ocupado en
cada sector (p,/ED;) con el promedio social (p /ED ). y despejando (22):

P
Pi=25 EDs (22a)
En la medida en que el plusvalor social y fa ganancia bruta total de la
economia son iguales (por el supuesto de que todo el trabajo es productivo)
(P=GB):
GB
P; =‘E—D—EDj (22b)
Cabe sefialar que la estimacion de! plusvalor sectorial sobre la base

del supuesto de uniformidad sectorial del plusvalor por ocupado equivale a
asumir que la diferencia en cada sector entre la ganancia media (GM;) y el

plusvalor creado (p,) se debe unicamente a la diferencia entre Ia
composicién del capital sectorial y la del capital social, tal como se expresan

en las respectivas dotaciones de capital por hombre ocupado
(KT/ED; ¥ KT /ED ).
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Considerando que la ganancia media de cada sector (GM;) resulta de
la valorizacidn del capital sectorial (KT;) segun la tasa general de ganancia
(p/KT), se expresa la relacion entre ei plusvalor y la ganancia media
sectorial (p,/GM;) de la siguiente manera:

P; : KT /ED P;/ED; (24)
GM; KT,/ED; P /ED
donde: p,=DI/EDs o oM, =L—kr,= B/ED_yr
KT,/ED; KT KT /ED

Sustituyendo (22), que expresa la tendencia a la igualacién del
plusvalor por ocupado en cada sector, en (24):

GM; KT;/ED;

Despejando (24a) se llega a una expresion (24b) igual a (22a):

p,-=KT /ED GM; =——ED, (24b)
KT,/ED; ED

2.1.2.1.3. Estimacién del valor nuevo creado sectorial
Sustituyendo (22b) en (16a):
N;=RT,+ P;= RT; + 22-ED, (16¢)
ED

Dividiendo (16c) entre el volumen sectorial de empleo (ED;):

ED; EDy ED; ED

0
Una vez estimado el valor nuevo creado sectorialmente, el efecto

cantidad de trabajo por trabajador (eqt,) puede derivarse, como se expresa

en (12a), a partir del cambio en la proporcién entre el valor nuevo creado por
ocupado en cada sector (n,) y el valor nuevo creado por ocupado en

promedio en toda la economia (n ).

2.1.2.2. Efecto productividad del trabajo (ept)

El efecto productividad del trabajo (ept) se estima en (11) como la

diferencia en las tasas de crecimiento de la productividad de la fuerza de
trabajo (p.rj) y de la cantidad de trabajo por trabajador (q't,.). De hecho, la
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productividad del trabajo sectorial (pt;=X;/T;) depende de las relaciones
capital fijo/trabajo (k,/T;)} y producto/capital fijo (X,/K;):%°

X _KiX (26)

T, T K

E! cambio en la productividad del trabajo puede evaluarse a partir de
las variaciones en estas dos relaciones que, por su parte, estan causadas
por la modificacion en las condiciones objetivas de produccion (base
tecnologica sectorial y la organizacion del sistema de maquinas), en la
organizacion del flujo de insumos y productos y en aquellas condiciones
subjetivas que determinan la trayectoria de la productividad efectiva del
trabajo sectorial (seccién 1.2.1).

El efecto productividad de la fuerza de trabajo (ept) puede
descomponerse, por tante, en dos efectos. El primero, definido como Efecto
intensidad del capital fijo (eik;) expresa el impacto de la variacién en la
relacién capital fijo/trabajo (K,/T;) resultante del efecto combinado de los
cambios en {a dotacién de capital fijo por ocupado (K;/L;) y en la cantidad de
trabajo por trabajador (T,/L;):

eik,- = Prjo(l;j—q:tj) (27)

. 1fy 1 _gr0fy 0
donde: ki:(Ks /L:o K, /LJ)
K'/Ls

El segundo, definido como Efecto eficiencia de uso del capital fijo
(euk;), expresa el impacto de la variacién en la relacién producto/capital fijo
(X/K;) resultante de los cambios, por un lado, en la relacién consumo
intermedio/capital fijo (CI;/K;) y. por otro, en la relacién producto/consumo
intermedio (X;/CL):

euk; = pr;’ [(C.ij - k;) + (l;l',- - C.ij)] =pr; (p}j - k)) (28)

. 1 L _u ‘o
donde: cij= CL'/L; - CIOJ /L; ]
CI’/L;

60 Cabe destacar que en la vertiente tedrica en que se enmarca este trabajo, la relacién producto/capital fijo -gue en
olras vertientes es definida como la “productividad del capital™ aparece sdlo como uno de los varios factores
explicatives de la productividad del trabajo.
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Sustituyendo (27) y (28) en (11):.

ept, = Pl'ju [(1;1 - q.tj] + (C.ij - I;,) + (p'rj - C.l;]}:: Pl'j"(p.l'j - q.th (11a)

Se comprueba que:
ept; = eik; + euk; (11b)

2.1.2.2.1. Efecto intensidad de capital fijo (eik)

El impacto positivo sobre la productividad del trabajo sectorial de ia
transformacion de la base tecnolégica sectorial tiene como fundamento ia
magquinizacion de los procesos productivos, que tiende a incrementar la
dotacion de capital fijo por ocupado (K,;/L;), no sélo en lo que respecta a los
medios de trabajo, sino también a las condiciones generales de produccion,
como construcciones, equipo de transporte y otro tipo de equipo (seccioén
1.2.1.1).

l.as variaciones conjuntas en la dotacién de capital fijo por trabajader
(Ak;) ¥y en la cantidad de trabajo por trabajador (Aqt;) determinan el cambio

en la relacién capital fijoftrabajo (A(K,;/T;)). El efecto intensidad de capital fijo
(eik;), que relaciona las tasas de crecimiento de los dos determinantes de la

relacion capital fijoftrabajo (l;,--q.tj), expresa los efectos sobre la

productividad del trabajo sectorial del cambio en la dotacion de capital fijo
por ocupado resultante de la innovacién tecnolégica.

2.1.2.2.2. Efecto eficiencia de uso del capital fijo (euk)

El cambio en las condiciones objetivas de produccién sectoriales se
despliega, no sélo a través de la maquinizacién de los procesos productivos,
sino también por medio de la utilizacion de nuevos materiales (materias
primas y auxiliares) y de la creacion y/o diferenciacién de productos (seccién
1.2.1.1). El impacto efectivo sobre la productividad del trabajo de Ia
maquinizacién de la produccién esta condicionado por todos estos factores,
asi como por cambios organizacionales y en las caracteristicas de la fuerza
laboral que, en conjunto, determinan la eficiencia efectiva con que el trabajo
utifiza los medios de produccién para transformar los objetos de trabajo en
producto.
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El cambio en la relacién consumo intermedio/capital fijo (CI/K;).

estimada a partir de la diferencia en las tasas de crecimiento del consumo
intermedio por ocupado (c'ij) y de la dotacion de capital fijo por ocupado ( LZ,.),
expresa el impacto efectivo sobre la capacidad de transformacién de
materias primas y auxiliares por parte de la fuerza laboral del cambio en la
dotacion de capital fijo por ocupado. El cambio en esta retacion (CI,/K;) esta
determinado per la modificacion en las condiciones objetivas de produccién
(cambio tecnoldgico, nuevos materiales, organizacion del flujo de insumos),
gue modifican las articulaciones entre los distintos elementos del capital
constante.

El cambio en la relacion producto/consumo intermedio (X;/CI;), que se
estima a partir de la diferencia en las tasas de crecimiento de la produccién
por ocupado (p'rj) y del consumo intermedio por ocupado (c},-), sintetiza el
efecto del cambio en las condiciones objetivas y subjetivas de produccidn
sobre la estructura y composicién de los insumos intermedios y sobre la
eficiencia con que son consumidos productivamente en la elaboracion del
producto sectorial.

El efecto combinado sobre la productividad del trabajo sectorial de

este conjunto de factores se expresa, sintéticamente, en el cambio en la
relacion producto/capital fijo (A(X;/K;)), que el efecto eficiencia de' uso del

capital fijo (euk;) expresa como la diferencia en las tasas de crecimiento de la

produccion por ocupado (p'r,.) y de la dotacién de capital fijo por ocupado ( ﬁj).

2.1.2.3. Efecto combinado de cambios en la productividad del trabajo
(ept) y en la cantidad de trabajo por trabajador (eqt)

El impacto negativo del aumento en la productividad de la fuerza de
trabajo (Apr,) sobre los requerimientos sectoriales directos de empleo es

resultado del efecto productividad del trabajo (DpT;) -que incorpora los
efectos intensidad de capital fijo (DIK;) y eficiencia de uso del capital fijo
(DUK;)- y del efecto cantidad de trabajo por trabaiador (DQT;).

Sustituyendo (10b) en el segundo elemento de (5a):

-A prj[é%] = _(eptj +eqt)[é} (29)
Pr; Pr;
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-A pr}[—i—’;] = —( DPTj+DQTj) (30)
pr;

donde: DPT;= eptj[é%]; DQT, =eqt, __7%
Pr; pr;

Ademas, sustituyendo (11b) en (29):

(=) —
-Apr, éﬁ- =—[(eikj+euk;)+eqt,-] é (29a)
\ Pf; ) Pr;
f —
-Apl'j "é{ =—[(DIKj+DUKj)+DQTj] (303)
\PT;
donde: DIKj=eik{é;]; DUK,-=euk,-(é
o P,

2.1.3. Sintesis: componentes del cambio en los requerimientos directos de
empleo

Ei cambio en los requerimientos sectoriales directos de empleo (AED;)

es resultado de la dindmica, por un {ado, de los distintos componentes de la
demanda (DDI; + DFI; + DCX;) {seccion 2.1.1) y, por otro, de los determinantes
de la productividad de la fuerza de trabajo (DPT; + DQT;) {seccion 2.1.2).

Sustituyendo (8b) y (30) en (5a):
AED; = (DD, + DFI, + DCX;) - (DPT;+ DQT) (5b)

Sustituyendo (9b) y (30a) en (5a):
AED; = (DDI; + DFF; + DCX;) - [ DIK;+ DUK;) + DQT;) (5¢)

2.2. Cambio en los requerimientos sectoriales indirectos de empleo

Los requerimientos indirectos de empleo de un sector j (EI)
dependen, en primer lugar, de fa magnitud del producto sectorial (X;); en

segundo lugar, de los requerimientos indirectos de empleo por unidad de
producto (EIU;= EI;/X;):

E[;=X{%)=X,~EIUj (31)

i
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Por tanto, el cambio en los requerimientos indirectos de empleo entre
el afio Oy el afio 1 (AEIL) depende de los cambios en |a produccion sectorial

(AX;) ¥ en los requerimientos indirectos de empleo por unidad de producto
(AEIY;).

AEL = AX(ETU;)+ ABIU(X;) (32)

2.2.1. Cambio en ia produccion sectorial

El impacto positivo indirecto de los cambios en la produccion bruta

sectorial sobre el empleo del resto de los sectores de la economia se lleva a
cabo a través de los efectos demanda intermedia (ID1;), consumo privado

(ICP;}, consumo de gobierno (1CG;), formacioén bruta de capital fijo (1FK,),
variacién de existencias ( IVE;) Y exportaciones (ICx;).

Sustituyendo (8) en el primer elemento de (32):
&X(ETU) = (ADY, + ACP; + ACGy + AFK; + AVE; + ACX,)(ETT) (33)

AX;{EIU;) = IDL, + ICP; + ICG, + IFK; + IVE; +ICX; (33a)

Diferenciando los impactos de la dinamica de la demanda intermedia
(ipy;), de la demanda final de origen interno (IFL, =ICP; + ICG; + IFK, + IVE;) y de

la demanda externa (1cx;):

AX,(EIU;) = DY, + IFI, + ICX, (33b)

2.2.2. Cambio en los requerimientos indirectos de empleo por unidad de
producto

Los requerimientos indirectos de empleo por unidad de producto
(E1U;) dependen, en primer lugar, del volumen de insumos intermedios de

origen doméstico requeridos para la fabricacién de cada unidad de producto
(}":a&,-); en segundo lugar, de los requerimientos directos de empleo por
i=1

unidad de producto en lo sectores proveedores de dichos insumos
(EDU, = EIY X.), es decir, negativamente, de la productividad de Ia fuerza de
trabajo en esos sectores (pr):

EIU; = ga.-,- EDU (34)
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EIU, = 50, — (34a)
=t Pr,

E! cambio en los requerimientos sectoriales indirectos de empleo por
unidad de producto (AEIU;) depende, por tanto, de la modificacion en los

requerimientos por unidad de producto de insumos intermedios domeésticos
{Aa;) Y en la productividad de la fuerza de trabajo en los sectores

proveedores de los mismos (Apr,):

AEIU; = £ A(a; EDU) (35)
AEIU; = i;(‘“"’ EDU, + AEDU, 3, (35a)
AEIU; = 3.(Aay EDU,)+ i>::I(AEDUi ) (35b)
Sustituyendo (6) en (35b):
AEIU; = 3 (Aa; EDU,) - E(App;_ﬂ (35¢)
donde: W=LU?;§RU£; = aaf;raa;; ot pep!

Sustituyendo (35¢) en el segundo elemento de (32):

oE1() - £ o0 BTN - 02 | ) (@)

La expresién (38) muestra el efecto sobre los requerimientos
sectoriales indirectos el empleo (AgL) del cambio en los requerimientos

indirectos de empleo por unidad de producto (AEIU;), que resulta de las

variaciones en los requerimientos unitarios de insumos intermedios
domésticos (As;) (seccién 2.2.2.1) y en la productividad de la fuerza de

trabajo en los sectores proveedores de insumos intermedios (Apr;) (seccion
2.2.2.2). '

2.2.2.1. Cambio en los requerimientos unitarios de insumos intermedios
domésticos

El cambio en los requerimientos por unidad de producto de cada
variedad de insumo doméstico (Aa;) puede ser explicado exhaustivamente a
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través de tres efectos: insumos totales (c3;), combinacién de insumos (c4;) y
componente doméstico de los insumos (cs5,)%%:

A;Z=ag(;ij]=mg(&’i;;3] (37)

Ag; = ¢ +cdy+c5 (37a)

2.2.2.1.1. Efecto insumos totales

El efecto insumos totales (c3;), que resulta de la variacion en el total
de insumos intermedios por unidad de producto -domésticos (a;) e
importados (m;)-, estd asociado al cambio en la eficiencia sectorial en el

consumo productivo de los mismos resultante de ia modificacion en las
condiciones materiales de la produccién -base tecnolégica, caracteristicas
de la fuerza laboral y/o escalas productivas- y en sus condiciones
organizativas:
1 1 0 1]
3= mjc»[(a; +mj)~(a; +m; )] (38)

[+] [1]
(a; +my)

2.2.2.1.2. Efecto combinacidén de insumos

El efecto combinacion de insumos (c4;), que se origina en el

dinamismo diferenciado de los requerimientos por unidad de producto de
cada tipo de insumo (a; + m;) en relacion con el cambio en el total de insumos
utilizados en el sector (a; +m;), expresa en términos dindmicos el cambio en
la estructura de los insumos intermedios resultante de la modificaciéon en las
condiciones materiales de produccion y en la organizacion de la produccion:

of (ay + miil) —(as +my) (a + m ) - (2’ +m’)
4, = a ] 5 - : : 39
“hT (a5 +my) (a; +my) ] (39)

2.2.2.1.3. Efecto componente domeéstico de los insumos

El efecto componente doméstico de los insumos (c5;), que resulta de
la dinamica diferenciada del componente doméstico (a;) frente al volumen

81 |Jna exposicién detallada de la estimacin de estos tres efecios se realiza en Mariha (1995a), p. 87-89 y 97.
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total (a;+m;) por unidad de producto de cada variedad de insumo intermedio,
es expresién del cambio en el patrén de comercio exterior:

c5. = a, a —ay _(a +my)—(ay +my) (40)
L] ] aijﬂ (aqo + n-k]u)

2.2.2.1.4. Componentes del cambio en los requerimientos unitarios de
insumos intermedios domésticos

Sustituyendo (38), (39) y (40) en (37a) se comprueba que:

Aaa=c3g+c4ﬁ+csu=as(a*‘i—;a‘°i)=a§(;j) (37b)

ajj

En lo que respecta al cambio en el total de insumos domésticos por
unidad de producto utilizados en un sector (s Aa;), el efecto combinacion de
i=1

insumos (c4;) es irrelevante en si mismo porque a nivel sectorial se anulan

entre si los cambios en las proporciones de las distintas variedades de
insumos con respecto al total de insumos utilizados:

E(Am]=l (41)

i=1 a; +m;

De hecho, a nivel sectorial el efecto combinacion de insumos se
incorpora como determinante de !a modificacion en el componente
doméstico del total de insumos intermedios, que depende dei cambio, tanto
en la porcién doméstica de cada tipo de insumo intermedio, como de su
peso relativa en el total de insumos intermedios utilizados.

Asi, el impacto del cambio en los requerimientos unitarios directos de

insumos intermedios domésticos sobre el volumen sectorial de empleo
indirecto se realiza a través de dos efectos: insumos totales (13;) y

componente domeéstico de los insumos (I¢;).
Sustituyendo (37b) en el primer elemento de (36):

ZI(A&J ED—G)(E) = i[(t:% todyt cij)m(ij)] =13 +16; (42)

i=1

donde:  13;=3c%EDU{X,): i6,= 3(c4; + c5,) EDU(X)

i=1

1 0 1 1 0 [}
y: C4ﬁ+055=a;50 Ajj _oaii _(aj +m;2—-(a% + my; )]
& (a; +m; )
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2.2.2.2. Cambio en la productividad de la fuerza de trabajo en los
sectores proveedores de insumos

El impacto negativo sobre los requerimientos indirectos de empleo del
aumento en la productividad de la fuerza de trabajo en los sectores
proveedores de insumos intermedios (Apr,) se despliega a través de los
efectos productividad del trabajo (1pT;) y cantidad de trabajo por trabajador
(IQT,). _

Sustituyendo {10b) en el segundo elemento de (43):

‘E{Apfi;—%f](fj) = _;’i[(epti'i-eqti "—gi“i!'](fj) = _({PT}"'IQTJ) (43)

I

donde: Iij=iem[§f](z); xQ-r,.=_>'ieqt{:;=ﬂ,}(z)
i=1 pri i=i Pr;

Ademds, sustituyendo (11b) en (38):

—i(Apri%](ij-[(HK;+IUKj)+IQTj] (43a)
= Pr;
donde: [m,=>“:eik{%](f,.): IUKFieuk{% )(f,-)

i=l pr, ! pr;

2.2.3. Sintesis; componentes del cambio en los requerimientos indirectos
de empleo

El cambio en los requerimientos sectoriales indirectos de empleo
(AE];) es resultado de la dinamica de los distintos componentes de la

demanda (IpL+IF;+ICX;), de los componentes del cambio en los
requerimientos unitarios de insumos domésticos (13;+1¢;), asi como de los

componentes del cambio en la productividad de la fuerza de trabajo en los
sectores proveedores de insumos intermedios (iPT;+IQT,).

Sustituyendo (42) y (43) en (36), y (33b) y (36) en (32):
AEL = (IDI; + IFT;+ ICX;) + (13; + 16) - (IPT;+IQT,) (32a)
Ademds, sustituyendo (42) y (43a) en (36), y (33b) y (36) en (32):
AEL =(IDI; + IFT; + ICX;) + (13, + 16;) = [(11K; +1UK;) + 1QT}] (32b)
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2.3. Cambio en los requerimientos sectoriales directos de empleo por
efecto de los cambios en Jos requerimientos indirectos del resto de la
economia

Los requerimientos indirectos de empleo de cada sector j (EI;)

constituyen los requerimientos directos de empleo para producir las distintas

variedades de insumos intermedios de origen doméstico que utiliza el propio
sector (a; X; EDU;).
Sustituyendo (34) en (31):

Elj-_-XjEIUj=xi(,ilaﬁEDUiJ=.‘ilaiijDUi (318)

De esta manera, una parte del empleo directo generado en cada

sector estd asociada a la parte de su producto destinada a satisfacer la
demanda intermedia del sistema (ED'). Esa parte del empleo directo

sectorial depende positivamente de los requerimientos que el conjunto de

sectores que conforman la economia tienen de los insumos intermedios

producidos en el sector j (iajix) y. negativamente, de ia productividad de fa
i=l

fuerza de trabajo en el propio sector (pr;):
ED” =_>;‘.laﬁxaEDUj = DI,EDU; (44)
Sustituyendo (3) en (44):

. 1 1
ED]" = Y.a; Xi— =Dl —
=P Pr;

(44a)

donde: DI; = _)n:!a;,- X

b

Por lo tanto, el cambio en el empleo directo asociado a la produccion
sectorial de insumos intermedios (AED)") depende de la modificacién en ia

demanda intermedia de que es objeto el sector (AD];) -que depende, a su

vez, de la modificacibn en los requerimientos unitarios de insumos
intermedios (Aa;) ¥ dei nivel de producciéon del conjunto de sectores que

integran la economia (AX;)-, asi como del cambio en la productividad de la
fuerza de trabajo sectorial (Apr,).

De (44):
AED™ = ADI,EDU; + AEDU; DI (45)
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AED?‘—(AZa,, )EDU +AEDU,[Za, ) (45a)
AED?‘—z(Ax.a,)EDU,+>:(Aa,. X.JEDU, + AEDUJ(Za,l J (45b)
Sustituyendo (6) en (45b):
Apr(a
AEDP = Z(AX.a;)EDUﬁZ(Aa,, X.)EDU;~ —.zai[za,,xi] (45c¢)
pr i=l

El cambio en el empleo directo asociado a la produccién sectorial de
insumos intermedios (AED) puede expresarse como resultado de [a

dinamica de la produccion con destino interno -tanto intermedia como final
(IDDM)- y externo (1cx™) del conjunto de [a economia, de la modificacién en
los requerimientos unitarios totales de insumos intermedios (13™) y en el
componente domeéstico de los mismos (16) en los sectores demandantes de
los insumos intermedios producidos en el sector y, finaimente, de los
cambios en la productividad del trabajo (DPT") y en la cantidad de trabajo
por trabajador (DQT.") en el propio sector:

AEDY =(IDDY* + 1CX7) + (137 + 16") - (DPT? + DQT?) (45d)
donde: DD} = 3{(AD + ADF)a;[EDU;;  ICX = 2(aCX:a;)EDU;
137 = (3 X JEDU; 167 = 3[(c4s +¢5,) X [EDU;
}EaﬁXa l Za,.
DPT}" = ept,is——; DQT}" = eqt; =i
Pr, pr,

Cabe destacar que para el conjunto de la economia los
requerimientos indirectos de empleo (EI) y sus cambios (AEI)

corresponden, respectivamente, con el empleo directo asociado a la
produccion de insumos intermedios (ED™) y sus cambios (AED™):62

62 En lo que respecta a los componentes def cambio, por un lado, en los requerimientos indirectos de empleo (AFT ) y,
por otro, en el empleo directo asociado a la produccién de insumes intermedios (AED'): ﬁuj = )'_‘,ng?l, fmj = f:]s?'
rl = m~ ml

y, por ligeras diferencias en los ponderadores aplicados, ﬂlDl,-HFl,)"_):(IDI?'HFI?'). £icx,~ e,
r F 1 =

TIPT;~ SDPT? y $1QT, ~ 1 DQT.
= =l = Fl
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El = _itE[; = S ED™ = ED™ (46)
2

j=1

AEI = Aﬁ%mj =AY EDP = AED™ (47)

jut

2.4. Componentes del cambio en los requerimientos sectoriales de
empleo

En una perspectiva intersectorial, el andlisis de los componentes del
cambio en los requerimientos sectoriales de emplec puede realizarse desde
dos perspectivas complementarias. Por un lado, puede evaluarse el efecto
sobre la ocupacion del conjunto de la economia del cambio en los
requerimientos directos e indirectos de empleo de cada sector (seccidon
2.4.1). Por otro lado, al analisis de los cambios en los requerimientos
directos de empleo de cada sector puede incorporarse el efecto del cambio
en los requerimientos indirectos de empleo del conjunto de sectores que
conforman el sistema econémico (seccién 2.4.2).

2.4.1. Componentes del cambio en los requerimientos sectoriales directos
e indirectos de empleo

La suma de los requerimientos directos de empleo para ta produccién
en un sector j (ED;) Y de sus requerimientos indirectos (EI;), aqueilos

necesarios para la produccion de los insumos intermedios de origen

doméstico consumidos en el propio sector, determina los requerimientos
totales de empleo del sector (ET;):

ET;=ED;+El, (48)

El cambio en los requerimientos totales de empleo de un sector j
(AET;) resulta de la adicibn de los componentes del cambio en sus

requerimientos directos (AED;) e indirectos (AEL):

AET; = AED; + AEJ; (49)
Sustituyendo (5b) y (32a) en (49):

AET;=[(DDI + DF}, + DCX;) - (DPT; + DQT, ...

(49a)
+{(IDL, + F1;+ 1CX;)+ (13, + 16;) - (IPT,+1QT,)]
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Ademas, sustituyendo (5¢) y (32b) en (49):

AET; =[(DDI, + DFI; + DCX;) - [(DIK; + DUK;) + DQT} .. (43b)
.+[(ID8, + 1FL;+ 1CX;)+ (13, +16;) - [(1IK; +TUK; )+ 1QT]

Para fines analiticos conviene reagrupar los distintos componentes
del cambio en los requerimientos sectoriales de empleo para estimar el
efecto diferenciado de la dindmica de la actividad econémica (en tanto se
expresa en la dindamica de la demanda interna de produccién nacional) y de
los procesos de reestructuracion {en tanto se expresa en cambios en la
productividad de ta fuerza de trabajo sectorial y en los requerimientos
unitarios de insumos intermedios) y apertura comercial (en tanto se expresa
en la dindamica de las exportaciones y del componente doméstico de los
insumos intermedios).

Para el caso de los requerimientos directos de empleo, de (5b) y (5¢):

AED, = (pDI, + DF1;) - (DPT; + DQT,) + DCX; (5b')

AED; = (DI, + DF1)) - [( DIK; + DUK ) + DQT;] + DCX,; (5¢)
Para el caso de los requerimientos indirectos de empleo, de (32a) y
(32b):
AEL = (IDI; +IFL,) + [1 3,—(PT;+ IQTj)] +(ICX; +16;) (32a’)

AEI = (IDL; + IFL) +{13; - (TIK; +1UK,) - 1QT] + (ICX; +16;) (32b")
Para el caso de los requerimientos directos e indirectos de empleo, de
(49a) y (49b):
AET; =[(DDI; + IDL) + (DFL; + IF1) }+... (49a)
al
+[13,-(DPT; + 1PT) - (DQT, + 1QT) ]+ [(DCX; + ICX,) +16]
AET;= [(]_)[)[j +1DI,) + (DFL + IF]j)]+"'
+[13;~ (DIK; + DUK; + IIK; +1UK;) - (DQT, + KQT)) ... (49b)
...+[(DCX,-+ ICX;) + 16,-]
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2.4.2. Componentes del cambio en los requerimientos sectoriales directos
de empleo

E! cambio en el volumen total de empleo directo generado por cada
sector (AED,) estd asociado a la dinamica de la produccién destinada a

satisfacer la demanda final (AED™), por un lado, y de aquella destinada a
satisfacer la demanda intermedia (AED'), por otro:

AED; = AEDY + AED? (50)
Sustituyendo (45) en (50) y considerando (5) y (8):
AED, = ( ADF,EDU, + AEDU, DF,) +{ ADI,EDU; + AEDU; DI,) (50a)

Sustituyendo (45d) en (50) y distinguiendo los efectos del cambioc en
la demanda final interna (DF[;) y en las exportaciones {DCX;):

AED, =[(DF;+ DCX;)— (DPTS" + DQTY)]+...

(50b)
-+ (1DDP + 1cx?) + (137" + 167) - (DT + DQT)]

donde: DFI; = DCP;+ DCG; + DFK; + DVE;;

DPT" =ept| = | DQTY" =eqt,| =7
pr; pr;
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3. APLICACION DEL MODELO

3.1. Fuentes y procedimientos para la generacién de las series de
informacioén

El modelo se aplico para analizar los componentes del cambio en Ia
ocupacién formal en México entre 1980 y 1993. Este periodo est4
condicionado, sobre todo, por la disponibilidad de informacion. La ultima
matriz de insumo-producto completa -con cuadros de transacciones
domésticas e importaciones- publicada por INEGI es la de 1980.63 Para afios
posteriores (1990 y 1993%4) se cuenta con dos actualizaciones de la matriz
de 1880 que son consistentes con la serie de Cuentas Nacionales de 1980-
1993.%5 L a aplicacion del modelo para analizar la dinamica del empleo a
partir de 1994, afio en que entra en operacion el Tratado de Libre Comercio
de América del Norte, requeritia contar con matrices de insumo-producto
mas recientes. 56

En la medida en que se requiere estimar los cambios en los
volimenes "fisicos" de las distintas variables incluidas en el modelo, las
series de informacién utilizadas estan valuadas a precios constantes de
1980. Las series estan desagregadas a 17 sectores, que corresponden con
las grandes divisiones y divisiones en que se agrupa la informacién sectorial
del SCN (Cuadro 3).

La aplicacion del modelo no incluy6é los componentes del efecto
productividad del trabajo (ept): efectos intensidad de capital fijo (eik) y

eficiencia de uso del capital fijo (euk). Ello porque no se dispone con series
sectoriales de acervos de capital fijo (k) para el periodo analizado.57

63 SPP/PNUD (1986). INEGI publicé una matriz para 1985 que unicamente incluye un cuadro de fransacciones
domésticas (INEGI: 1892).
CIESA (1993) Y CIESA (1997).
INEGI {1996).
Ademés, la nueva serie de Cuentas Nacionales, que cubre el periodo 1988-1998 (INEGI: 2000), presenta
modificaciones conceptuales y metodolégicas que no ta hacen directamente compatible con fa serie anterior.

6 Solo existen series sectoriales de acervos de capital fijo para 1984-1992 (INEGL: 1996a) y para 1988-1998 (INEG):
1999 y 2000a).
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CUADRO 3

1)  Agropecuario, silvicultura y pesca (Gran division 1).

2) Mineria y petréleo (Gran divisién 2).

3) Alimentos, bebidas y tabaco (Division manufacturera |).

4) Textiles, vestido y cuerc (Division manufacturera (1}.

5) Madera y sus productos (Divisidn manufacturera 111).

6) Papel, imprenta y editoriales (Divisidn manufacturera V).

7) Quimices, derivados del petréleo; caucho y plastico (Divisién manufacturera V).

8) Minerales no metéalicos, excepto derivados del petréleo (Divisién manufacturera Vi).

9) industrias metalicas basicas (Division manufacturera VII).

10) Productos metdlices, maquinaria y equipo (Divisidn manufacturera Vilt).
11) Otras industrias manufactureras (Divisién manufacturera I1X).

12) Construccion {(Gran divisién 4).

13) Electricidad, gas y agua (Gran division 5).

14) Comercio, restaurantes y hoteles (Gran divisién 6).

15) Transporte, almacenamiento y comunicaciones (Gran divisién 7).

16) Servicios financieras, seguros e inmuebles (Gran division 8).

17) Servicios comunales, sociales y personales (Gran division 9).

Las fuentes y procedimientos utilizados para elaborar series de
informacién requeridas para la aplicacion del modelo fueron ias siguientes:

3.1.1. Empleo

Las series sectoriales de empleo, cuyos cambios son los que se
analizan (ED;), son necesarias, ademas, para estimar la productividad de la
fuerza de trabajo (pr)) y de su reciproco: los requerimientos directos de

empleo por unidad de producto (EDU;). Las series de empleo utilizadas son

las de personal ocupado del SCN. Cabe sefalar que, como en sentido
estricto dichas series no registran el nimero de personas ocupadas en cada
actividad, sino el nimero promedio de puestos remunerados que se estima
fueron requeridos para la produccion, los resultados de !a aplicacién del
modelo podrian mejorarse utilizando series elaboradas a partir de una
investigacion especifica sobre los niveles reales de ocupacién en cada
sector.




63

3.1.2. Produccién bruta
Las series de producto sectorial (x;) que, como se especifica en el

modelo, es uno de los determinante de los requerimientos directos e
indirectos de empleo, también 80N necesarias para estimar Ja productividad
de la fuerza de trabajo (pr;). Las series utilizadas son las de produccién
bruta registradas en las cuentas de produccién del SCN, valuadas a precios
constantes de productor. No se incluye en el sector 17 (Servicios comunales,
sociales y personales) la rama 73 (Administracién pablica y defensa) que en
las matrices de insumo-producto esta incorporado a la columna de gasto de
gobierno.

3.1.3. Componentes de Ia demanda

Las series sectoriales de los distintos componentes de la demanda
-intermedia (DL;), consumo privado (CP,), consumo de gobierno (cgG)),

formaciéon bruta de capital fijo (Fk,), variacién de existencias (vg;) y
exportaciones (cx;)-, necesarias para explicar los cambios en Ia produccién
sectorial (AX;), se obtienen de los cuadros de transacciones domésticas de

las matrices de insumo-producto de 1980 y 1993. Estas series estan
valuadas a precios de productor, a diferencia de |g informacién
correspondiente que registran las cuentas de oferta y utilizacién del SCN,
que estan valuadas a precios de comprador. El procedimiento para
deflacionar estas series, parte del método general de deflacion de la matriz
de insumo-producto de 1993, se detalla en el Apéndice metodoldgico.

3.1.4. Requerimientos de insumos intermedios por unidad de producto

Las series de requerimientos por unidad de producto de insumos
intermedios de origen doméstico (a,) e importado (m,), necesarias para

estimar los componentes del cambio en los requerimientos indirectos de
empleo por unidad de preducto (AEIU)), se obtienen de los cuadros de
transacciones domésticas y de importaciones de la matrices de insumo-
producto de 1980 y 1993, agregadas a 17 sectores y valuadas a precios
constantes de productor.8 La valuacién a Precios constantes de 1980 de I
matriz de 1993 se realiza aplicando un método biproporcional de deflacion
que, a diferencia de los métodos convencionales, permite mantener |g

68 La matriz de insumo-producio de 1980 publicada por INEGI (SPP/PNUD, 19886); la de 1993, por CIESA (1997).
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consistencia contable entre las columnas y los renglones de la matriz. Los
detalles del método de deflacién utilizado se presentan en el Apéndice
metodolégico.59

3.2. Resultados de la aplicacién del modelo: los determinantes de o
ocupacion formal en México entre 1980 y 1993

Antes de presentar los resultados del modelo, se analiza el
desenvolvimiento general de ia economia, evaluando la evolucién del
empleo, la produccion y la productividad, por un lado, y la dinamica del
mercado interno, las importaciones y las exportaciones, por otro (seccién
4.1). Esto se realiza en el plano del conjunio de la economia (seccion 4.1.1)
y de los sectores que la conforman (seccién 4.1.2). En la presentacién de los
resultados del modelo se analizan, en primer lugar, los componentes del
cambio en los requerimientos sectoriales de empleo: directos (seccion
4.2.1), indirectos (seccion 4.2.2) y de la suma de ambos (seccién 4.2.3). En
segundo lugar, se desarrolla una tipologia sectorial segun los cambios en la
capacidad de creacién directa de empleo (seccion 4.3). Finalmente, se
evalia el efecto de los cambios en los requerimientos directos e indirectos
de empleo sobre los niveles sectoriales de ocupacién (seccion 4.4).

3.2.1. Dimensidn macroecondémica

3.2.1.1. Empleo, produccién, productividad y remuneraciones

Durarite el periodo analizado (1980-1993) el personal ocupado total
en la economia mexicana aumenté en apenas 1% promedio anual. (Cuadro
4.) El lento dinamismo de fa ccupacién se explica, principalmente, por el
lento crecimiento de la actividad econémica (el producto interno bruto y ia
-produccion bruta totales aumentaron a tasas promedio anual del 1.9%), que
es manifestacioén de la profundidad y amplitud de las crisis ciclicas que ha
experimentado la economia a partir de 1982. En menor medida se explica
por el incremento de la productividad de la fuerza de trabajo (0.9% promedio
anual), relativamente reducido a pesar de los procesos generalizados de
reestructuracion productiva y laboral inducidos por las mismas crisis, por la

69 El contenido general de este métedo biproporcional de deflacion de las matrices de insumo-producto de México se
expone en Marifia (1995b).
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creciente exposicion de la economia a la competencia internacional y por las
politicas de desregulacion, particularmente en el terreno laboral. Por su
parte, las remuneracién media anual real del conjunto de la economia

disminuyd en -2.39% promedio anual durante 1980-1993.

CUAQRO &
México: 1981-1993

precios de 1980

Tasas promedio anual de creciments de valores a
P i

Porsonal | Farramwrs- | P n | P [] Demanda | Exporta- | mportacion de | Importacién de{  Componente importads
ocupade cion interno bruta bruts por interna interna de ciones bienes y sarvi- | bienss intermo- de insumos
. mwdia bruto ocupado produccién cios por sector | dios por sector intarmedios
anuyd nacional ~€- :4 deongen(l) de origen (1) por sactor de
(nimaro del, (pracios | {precios {precios {precios (precios {precios (prectos (precios utihizacién (1}
personas) | consurnidar)| productor)] producter) comprador)} productor) | producton) pro%u:tor) pru%\::tu)
1
% anusf % anual % anual anusl % anual % anual anua % anusl % anual 1980 1993 9% anuat
1 |Agncutura sitvicuttura 0.92% 1.04%, 3 1.04%, 0.87% 5 7490, 1.23% 0.93%} 2.94% 553% 497%
2 mm:ubho et ?::: 2.34% 243% 2.19% 2.45% 2. 39%) C6I1% IS AR 3.60%
3 |stamsacturs . 1.95% 2.04% 1.62% 1.06%) 12 5.49% 5.7 15129 23.74%  3.83%
_Tﬂmmw,bsm.llheo 1.06%} - 2.53% 2.32% nd. 2.36% 1. nd 2.229,|11.06% u4wgan 0.13%
1H Textiies, veaido, cusro -1,81% 1.29% 1 52% nd. -2.29% 71 nad. 13.03% | 3.80% wsuki#s 1;.:;‘1
1| Maders y sus productos 2.51% -0.85% -1.09% nd. -1.67% l1.3:5 n.:. ii:: 1:;3;: 2#;:;; 2.52:
L eirial | 1.6 nd. 1.54% TA nd. X z X .
p ;mm g:ums 3.3% 3.5: aal  z22mf 7. na. 5.57% |21 06% 26.43%  1.76%
vl Mlmrllulm rmatilicos (1L, 1238 207% 2.06% nd. 1.75% 8.93%, n.d. 7.26%| 6.38% 7.01% 0.73%
Vil sdetilces tlsices -4.20%,. 1.60% 1.64% nd. 0.88% | 20. n.d. 0.58%|15.87% ssaus 0.49%
VIli]Productos matdicas,maquinaria, scuips LT 2.53% 2.86% nd. -l.ogg| 19 nd. 8.39%. | 25.93%, 48.59%  4.95%
1X | Otras industriss rnuts 4.25%) 1.74% 1.86% nd. 1.71%] 13 nd. 6.7i% 22.?.2&% i 5.04%
C & 2.64%, 0.44%, o.08% 0.08% 0.08% . - 1 641% 742% 1.13%
EMCHricRind o, A 2.14%) . 5.31% 3.88%1- 4.06%, 4.09% 471 14.29% 25.73% | 387% wwsss 10.78%
(Comarcio, restauranies, hottiss 1.28% 1.12% 1.46% 1.63% 1.07% B -10.86% -f 094, 0.14% -13.39%
T 1.729% 2.78% 2.81% 3.16% 217% 9 gﬁ . 23;?: 22;: llsg::
Sarvicios irancierns, Seguros NMuebies. A 4, 4,15% 4.15% 4.15% | -100. . -] Q X A
l . [v4] :g 1.g§: 1.93% 1.75% 1.90% 3.1 gg;: -895%| 2.18% 596% B8.05%
14.16% -0,
TO ::ﬂ'ﬂ,!m‘Tﬁ“myfﬂ e 1.02%) 2. 39%\ 1.87% 191% 1.71% 1.46% 6.84&! 4.18% S.08% | 10.729% s 3.37%
{11 No inchuyw insumos intermedics wnpertados por ls industris il . (D) Na incluye A [ M piblice y defenss (rame 731

Fusnte: siaborscitn propis 4 partic de INEG), "Estadisticas de contabilciad nacionsl. 1990 1997, Base de datos, Wbxics, 1996; 'SPP/PNLID, Matrir de Insume Preductn Ao 1980, SPP/INEGI, Mizico, 1986:
CIESA, Stata Matrix Versson 2.0 {Matriz de murtvo-procuctn de [993), Mixice. 1997

3.2.1.2. Mercado interno, exportaciones e importaciones

Entre 1980 y 1993 el mercado interno disminuy6é su peso relativo
como motor del crecimiento frente a los mercados externos, 10 que se
expresa en el menor dinamismo de la demanda interna total (1.7% promedio
anual) frente a las exportaciones (6.8% promedio anual). El fuerte
incremento de las exportaciones fue acompafiado por una también
significativa expansion de las importaciones (4.2% promedio anual). Ambas
tendencias fueron resuitado, en gran medida, dei avance del proceso
generalizado de aperfura comercial que se basé en el desmantelamiento de
las estructuras proteccionistas prevalecientes hasta 1982. El aumento en las
importaciones provocd que una parte creciente de la demanda interna se
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"filtrara" hacia el exterior, por lo que el crecimiento de la demanda interna
por productos nacionales fue aun menor que el de la demanda interna total
(1.5% promedio anual). Destaca, en particular, la acelerada expansién de
las importaciones de bienes para consumo intermedio (5.1% promedio
anual) y el resultante aumento en el componente importado de los insumos
intermedios utilizados por la planta productiva (del 10.7% al 16.5%), que
expresa la progresiva disminucion en el grado de integracion interna de las
cadenas productivas.”?

3.2.2. Dimensién sectorial

A nivel sectorial, el rasgo distintivo de la marcha de la economia fue la
evolucion altamente heterogénea de las distintas variables.

3.2.2.1. Empleo, produccién, productividad y remuneraciones

Sectorialmente, el empleo tuvo un comportamiento muy heterogéneo:
12 sectores incrementaron su ocupacién, en tanto que 5 (todos
manufactureros) la redujeron. Entre los sectores que incrementaron su
ocupacion, algunos mostraron elevadas tasas de crecimiento: Otras
manufacturas (4.3% promedio anual), Servicios financieros, seguros e
inmuebles (2.9%), Construccién (2.7%) y Electricidad, gas y agua (2.1%).
Los sectores que redujeron su ocupaciéon fueron: Metalicas basicas (-4.2%
promedio anual), Madera (-2.5%), Textiles (-1.9%), Productos metalicos,
maquinaria y equipo (-1.2%) y Papel (-0.4%).

En la mayoria de los sectores con aumento en el empleo, la
produccion crecié a mayor ritmo que el promedio de la economia; en el
resto, la productividad, o bien creci6é lentamente, o decrecié. En contraste,
en los sectores en que se contrajo la ocupacion, la dindmica de la
produccion fue relativamente reducida o bien negativa; la excepcién fue el
sector de Productos metalicos, maquinaria y equipo, con elevados
incrementos tanto de la produccion (2.9%) como de la productividad (4.1%).
La contraccion del empleo del conjunto de la industria manufacturera resulté

70 Estas tendencias no incluyen a la industria maquiladora, ya que la informacion sobre importaciones de las cuentas
nacionales y fas matrices de insumo-producto para el pericdo 1980-1993 no registran los bienes para e consumo
intermedio de !a industria maquiladora, mientras que las exportaciones de esta industria s6lo registran lo que se
denomina servicios de transformacion, que es la diferencia entre el vator de las exportaciones brutas y el valor de las
importaciones de insumos intermedios. (INEGI: 1994, tomo ).
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del mayor dinamismo de fa productividad de la fuerza de trabajo -que
aumenté a un ritmo tres veces mas alto el de la economia (2.4%)- en
relacion con el de la produccion (2%).

Los sectores con mayor crecimiento promedio anual del producto
interno bruto fueron: Electricidad, gas y agua (5.3%), Servicios financieros,
seguros e inmuebles {(4%), Quimicos y petroquimicos (3.4%), Transporte,
almacenamiento y comunicaciones (2.8%), Alimentos, bebidas y tabaco
(2.5%), Productos metdlicos, maquinaria y equipo (2.5%) y Mineria y
petréleo (2.3%). En cambio, el producto interno bruto de Textiles y Madera
se redujo a lo largo dei periodo (-1.3% y -0.9%, respectivamente).

Aunque los procesos de reestructuracién productiva y laboral no
impactaron significativamente la productividad promedio de la fuerza de
trabajo del conjunto de la economia, tuvieron efectos importantes sobre
varios sectores de la industria manufacturera: Metalicas basicas (6.1%
promedio anual), Productos metalicos, maquinaria y equipo (4.1%) y, en
menor medida, Quimicos y petroquimicos (2.8%) y Papel, imprentas y
editoriales (2%) y Minerales no metalicos (2%). En estos sectores -excepto
el de Papel- las remuneraciones reales por ocupado registraron las menores
tasas negativas de toda la economia: Metalicas basicas (-0.2% promedio
anual), Productos metdlicos, maquinaria y equipo (-0.3%), Quimicos y
petroquimicos (-0.4%) y Minerales no metalicos (-0.5%). En cambio, en los
sectores con lento crecimiento de la productividad, las remuneraciones
reales disminuyeron fuertemente, particularmente en Construccion (-4.8%),
Otras manufacturas (-4.6%) y Comercio, restaurantes y hoteles (-4.1%);
asimismo, Agropecuario (-5.3%) y Mineria y petréleo (-4.5%), en el que la
productividad se increment6 al mismo ritmo que el promedio de la economia.

Los sectores en que las remur.eraciones reales disminuyeron a ritmo
mas acelerado que el promedio de la economia (-2.4% promedio anual)
fueron: Agropecuario (-5.3%), Construccion (-4.8%), Otras manufacturas
(4.6%), Mineria y petroleo (-4.5%), Comercio, restaurantes y hoteles
(-4.1%), Electricidad, gas y agua (-3.3%), Madera (-3%) y Transporte,
almacenamiento y comunicaciones (-2.6%). En contraste, los sectores con
menor disminucion en flas remuneraciones reales fueron: Servicios
financieros, seguros e inmuebles (-0.2%), Metdlicas basicas (-0.2%),
Productos metalicos, maquinaria y equipo (-0.3%), Quimicos y petroquimicos
(-0.4%) y Minerales no metalicos (-0.5%).
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3.2.2.2. Mercado interno, exportaciones e importaciones

La demanda interna de que es objeto cada sector (demanda interna
de produccién nacional) también mostré una dindmica muy heterogénea.
Junto a sectores con altas tasas de crecimiento relativas, como Servicios
financieros, seguros e inmuebles (4.2% promedio anual), Electricidad, gas y
agua (4.1%), Quimicos y petroquimicos (3.2%), Mineria y petréleo (2.5%) y
Alimentos, bebidas y tabaco (2.4%), otros sectores presentaron tasas
negativas: Textiles (-2.3% promedio anual), Otras manufacturas (-1.7%),
Papel, imprenta y editorial (-1.7%) y Productos mecanicos, maquinaria y
equipo {-1.1%). La manufactura en su conjunto, vio incrementar su demanda
interna a un ritmo menor (1.1%) que el total de la economia (1.5%).

La apertura comercial, por un lado fomenté de manera efectiva las
exportaciones, particularmente las manufactureras (12.7%) y de algunos
sectores que la conforman como Metalicas basicas (20.4% promedio anual),
Productos metalicos, maquinaria y equipo (20%), Otras manufacturas
(13.9%) y Madera (11.4%). Pero, por otro lado, propicié un fuerte aumento
en la importacién de insumos intermedios provenientes de industrias como
Electricidad, gas y agua (25.7% promedio anual), Textiles (13%), Madera
(8.6%), Productos metalicos, maquinaria y equipo (8.4%), Minerales no
metalicos (7.3%), Otras manufacturas (6.7%) y Quimicos y petroquimicos
(5.6%). El resultado neto de esta doble tendencia fue la progresiva
magquilizacién de las actividades no-maquiladoras, expresada en el fuerte
incremento del componente importado de los insumos intermedios,
particularmente en los sectores de Productos metalicos, maquinaria y equipo
(del 26% al 48.6%), Otras manufacturas (del 22.2% al 42.2%), Textiles (del
3.8% al 16.2%), Electricidad, gas y agua (del 3.9% al 14.7%), Madera (del
3.9% al 11%), Servicios comunales, sociales y profesionales (del 2.2% al
6%) y Servicios financieros, seguros e inmuebles (del 1% al 5.9%). Otros
sectores, con menor incremento relativo, pero con una alta proporcién de
insumos importados en 1993, fueron Transporte, almacenamiento y
comunicaciones (29.3%), Quimicos y petroquimicos (26.4%), Papel,
imprenta y editoriales (25.5%), Mineria y petréleo (17.7%), Metalicas basicas
(16.9%).
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CUADRO 5: COMPONENTES DEL CAMBIC EN LOS REQUERIMIENTOS DIRECTOS DE EMPLEC (MEXIC0:1980.1953)

Numero de ocupaciones remuneradas

Cambic en Por cambi #n produccién bruta Por cambio en productividad de 1a fuerza
empleo de trabaio
directo Por cambic ~ Por camible Por camblo Por cambio
on Eportas  en dermards; on cantided:  -.en'produc
ciones interna e trabajo por tividad del
o trabej trabe
dEG; DX DCX} GOC) D} oQTi oPTy g
1 2 3 B ] [ 7
245 3+d 6+7
1 Agicutum, shacitrs y pesce 251,156 | 761,759 | 111207 , 690.639] (530,603)F
2 Mamersy petting 46,288 72,607 19,086 ~ 43,551 {26,219)
3 Mandachrs (116,435) 523,144 352,933 1 12 (639,579)
F ABmentns, babidas y tabece 88,002 192849 ) " 3, T 189,086 (104,847}
Il Tuxtima, prandas de vesti y cusm (96,284) {77,830} 29,408 (1072293 {18,454)
(1] Maderz y productos de metsers. {41,196} {17,730} 8110~ {29.840H {23,466}
IV Papal imprests y ediorial (5,587 25,649 2273 23373 (31.236)
¥ Quimicos, cetvadas del patréies, coucha y plisticos 23,738 131,539 19.330 112,1% (107,801)
v o wxeapio del peirbied 1,474 42,166 8042 - M124 (40,6923~
VIl Matshcas basices {44,007 17,690 8,667 9.024 (61,697
Vill Productos methicos, mequnans ¥ equipa (77.537) 193,340 247,505 . (54,1 (270.877)
1X_Dires industries. menufectasras 34,962 15.471 - 28,787 {10,316} 19,491
4 Construccion 779,258 24,693 . 24,693, 754,565
S Ehcociaad, gas y sgue 26,696 46,876 {1,5209 42,394 (21,1800}
€ Comercio, meisursntss y hotalea §29,051 602,614 238,267 364,348 (73,563)
7 T ¥ 223,831 366,535 108,435 258,100 (142,654)
8 . seguroe & 155,599 227,689 | * (7&6) 227,767 4 (68,090)
9 Senicos comunaies, sociies y pencnaies 842,381 | 1,321,226 33097 1286129 (478,845)
Total Z740,875 | 3967142 | 003,300 3.063,834J (1.726,267)].

Partlcnpamones porcentuales en el cambm total

Cambio en Por cambio en produccadn bruta Por cambio en productividad dela fuerza
smpleo de trabajo
directo Por cambio Por cambio

en cantidad &n produd.
do trabejo por  tividad del

trabajador trabaj
dED] DQTj oPTj
1 ] 7
2+5

1 agneulure, sivculurs y pesca 9.29%
2 Minerie y petrtiee 1.7%
3 sanuisctes 4.2 :

| Adrwnins, bebulas v inbaco 3.2% B

1) Taxties, preres de vests y cusra -3.5%

111 Madera y productos de madens -1.5%

IV Pagel, imprents y sditonel -0.2%

V Quimicos, dervados det pebdied, tiucho y pisticos 0.9%

Vi no axceptd ¢ dai patriied 0.1k

VI stethices bisecay -1.6%
VIH Producsos metilicos, mequinara ¥ squipe -2.8%

| X Otres mdustrias manutschurems 1.3%
4 Coratruccon 28.4%
5 Electicidad, ges ¥ gue 0.9%
6 Comercio, restaurentes y hotsies 19.3%
7 T jenio ¥ 3.2%
8 seguoL 8 5.8%
9 socipies y persormine 30.7%,
Total 100.0%,

| Fuerts: Cuadrn | del Apéndice estadistico.

Participaciones porcent

uales en el cambio absoluto de cada variable

Cambio en Por cambio en produccitn bruta Por cambio en productividad de la fuerza
empleo da trabajo
directa Porcambio  Por cambio Por cambio

eh exporis-  en demanda *n cantidad
cicnes interma da trabajo por
trebajader
dED; 1] [£=1] DOCj Dpr) DQTj
1 2 3 4 5 5 __
1 Agnculrs, sheculle ¥ pasce 9.2% 19.7% 16.7% 20.6%, -43.3% A92.99% -
2 Minerla ypatrilec 17% 18% 1% L% 2.1% -Bl1.8%
3 manutacars -4.29%, 13.29 3919 36%] 52.2% -32T.6%
| Aumentos, bebides y tabaco 3.2% 490 049 6. 2% -8.65, -54.6%,

11 Taxthes, prancus de vest y cuem -3.5% -2.0% . 3.5% -1.6%, 51.7%

T1} Madera y productos da maders -1.5% -0.4%, 0.9% 0.8%) -1.94% -A9%

1V Papel, smprants y sdionel 0.2% 0.6% 0.3% 0.5%)] 2.5% 6.99%

V Quimucos, demvasos det patidied, taucha y pilsticos 0.9% 33% 21% 317% -8.8% -54.8%

vl no sucopts el pariieg 0.1% 1.1% 0.99¢ 1.1% 3.3% 4.7%
Vil Mettice bince -16% 0.4% 1.0% 0.3%,} -5.0% -32.3% -
VI Products metiioos, maguinem ¥ equmo -2.8% 4.9% 27.4% -1.8% -22.1% 125.2%

1 X Ot indusinas mandfwtaerss 1.3%, 0.4% 2.9% 0.3% 1.6% 16.29
4 Comtuccan 28 49 0.6% 0.09% 0.8% 61.5% 44019
S Emcciad, gus y s 099 1.2% D.2% 1.6% 1.7% 21.6% .
6 Comerio, estmrantss y hoteles 19.3% 15.29, 26.4%, 11.9%)] -6.0% 10139
7 T ¥ 8.2% 9.2% 12.0% 8.49% -11.6% 191.6%
B Sermch pr— 5.89, 5.7% 0.0%, 7,45 5.6% 86.0%,
S Sercion comunaies, sooiaies y parsonsies 30.7%| 33. 3.9%, -39.09% 151
Total 100.09%, 100 0% 160.0% 100 0% 1 -100.0% 100.09%

Fuente: Cuadira | del Apérdice estadistico
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3.2.3. Componentes del cambio en los requerimientos de empleo

3.2.3.1. Componentes del cambio en los requerimientos directos de
empleo (Cuadros 5, 5A y 58)

Entre 1980 y 1993 el empleo total de la economia aumenté en
2,740,875 puestos de trabajo (resultado de la tasa anual promedio de 1%).
(Cuadro 5.) Destaca, en primer lugar, que este aumento se sustents en 6
sectores: Servicios comunales, sociales y profesionales (con una
participacion positiva en el aumento total del 30.7%), Construccién (28.4%),
Comercio, restaurantes y hoteles (19.3%), Agropecuario (9.2%), Transporte,
almacenamiento y comunicaciones (8.2%) y Servicios financieros, seguros e
inmuebles (5.8%); en segundo lugar, que mas de la mitad de los nuevos
puestos de trabajo corresponden a sectores de servicios; en tercer lugar,
que el conjunto de la industria manufacturera disminuyé sus niveles de
“ocupacién (con una participacién negativa en el aumento total del -4.2%); eni
cuarto lugar, que el aumento del empleo en actividades industriales se
concentré en la Construccién y en el sector Agropecuario. (Cuadro 5A.)

Grdfica 1. México 1980-1993
Componentes det cambio en los requermientos directos de empleo

120.0% e
100.0% 100.0%
0O Cambio total
B0.0% -~ |
o @ Demanda interng
0o% 4 — |
o, —— | Exportaciones
200% +— | -
- A 24% @ Productividad de| trabajo
20.0% S v i
Cantidad de trabajo por
aom i trabajador
0% 47 2%

Fuente: Cuadro 5A.
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La contribucién relativa al incremento global del empleo de la
produccién para consumo doméstico fue del 111.8% y la de las
exportaciones del 33%. (Cuadro 5A; Gréafica 1.) El efecto negativo del
aumento en la productividad de la fuerza de trabajo (-44.8%) se sustenté en
el aumento en la productividad del trabajo (que muestra una contribucion
negativa del -47.2%), mientras que la contribucion de la cantidad de trabajo
por trabajador,-por su disminucién global, resulté "positiva” (2.4%).

3.2.3.1.1. Exportaciones y produccién para consumo domeéstico

La contribucién de las exportaciones al aumento en el empleo total
alcanzo casi un tercio de aquella de la produccién para consumo domestico
(33% frente a 111.8%). En la contribucion positiva de las exportaciones al
empleo destaca el conjunto de la industria manufacturera (con una
participacién del 39.1% en el efecto positivo total de las exportaciones sobre
la ocupaci6n); particularmente el sector de Productos metalicos, maquinaria
y equipo (27.4%) y, en menor medida, Textiles (3.3%), Otras manufacturas
(2.9%) y Quimicos y petroquimicos (2.1%). (Cuadro 5B). Sobresalen también
los sectores de Comercio, restaurantes y hoteles (26.4%) (por el aumento de
los margenes comerciales y de las "exportaciones” de servicios turisticos)”",
Agropecuario (16.7%), Transporte, almacenamiento y comunicaciones (12%)
y, én menor medida, Servicios comunales, sociales y profesionales (3.9%) y
Mineria y petroleo (2.1%). (Grafica 2.}

A pesar de su reiativo estancamiento, la produccién para consumo
interno (en [a que destacan los alimentos), siguié siendo el principal factor
dinamizador del empleo. Los sectores en que se fundamenta su contribucion
positiva al empleo fueron (cuadro 5B). Servicios comunales, sociales y
profesionales (participacion del 42% del efecto positivo total de la demanda
.interna), Agropecuario (20.6%), Comercio, restaurantes y hoteles (11.9%)72,
Transporte, almacenamiento y comunicaciones (8.4%)73, Servicios

n Debe recordarse que el "valor de la produccion bruta® de la rama de Comercio (62) corresponde con los margenes de
comercializacién. Por lo tanto, el aumento en las “exportaciones” del sector de Comercio, restaurantes y hoteles
incluye, ademas de las "exportaciones” da servicios turisticos, los margenes de comercializacion de las exportaciones
de toda la economta.

2 Este sector incluye, en esle caso, los margenes de comercializacion de la produccion para el mercado intemo. Véase
nota anterior.

73 Este sector incluye los mérgenes de distribucion de la produccion para el mercado interno, asi como los derechos de
importacion,
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financieros, seguros e inmuebles (7.4%) y Alimentos bebidas y tabaco
(6.2%). (Grafica 3.) La contribucién al empleo del conjunto de la produccion
manufacturera para consumo interno fue muy reducida (5.6%), con sectores
con contribucién negativa como Textiles (-3.5%) y Productos metalicos,
maquinaria y equipo (-1.8%). '

Gréfica 2. México 1980-1993. Participacion sectorial en la contribucién de las exportaciones al empleo
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Fuente: Cuadro SB.

Grafica 3. México 1980-1883. Participacién sectorial en la contribucién de la demanda interna al empleo
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Fuente : Cuadro 5B.
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3.2.3.1.2. Productividad del trabajo y cantidad de trabajo por
trabajador

El efecto negativo sobre el empleo del aumento en ta productividad de
la fuerza de trabajo se sustenté en los sectores Agropecuario (-43.3%), el
conjunto de la Manufactura (-52.2%), Servicios comunales, sociales y
profesionales (-39.1%) y Transporte, almacenamiento y comunicaciones
(-11.6%). (Cuadro 5B). El efecto negativo del aumento en la productividad de
la Manufactura se baso en los sectores de Productos metalicos, maquinaria
y equipo (-22.1%), Quimicos y petroquimicos (-8.8%), Alimentos, bebidas y
tabaco (-8.6%) y Metdlicas basicas (-5%). Destaca, ademas, el efecto
positivo sobre el empleo de la disminucion en la productividad de la fuerza
de trabajo en los sectores de Construccion (61.5%) y Otras manufacturas
(1.6%).

El efecto negativo sobre el empleo total del aumento en la
productividad del trabajo (-47.2%) se sustenté en la manufactura (con una
participacion del -32.7% de! efecto negativo total); particularmente el sector
de Productos metalicos, maquinaria y equipo (-14.6%). Asimismo en los
sectores de Servicios comunales, sociales y profesionales (-45.3%),
Transporte, almacenamiento y comunicaciones (-20.8%), Agropecuario
(-15.8%), y Servicios financieros, seguros e inmuebles (-8.7%). {Cuadro 5B;
Grafica 4.)

El efecto "positivo" global sobre el empleo total de fa cantidad de
trabajo por trabajador (2.4%) se explica por el efecto positivo de los sectores
en que disminuy6é la cantidad de trabajo por trabajador. Construccion
(participacién del 440.1% en el efecto positivo total), Transporte,
almacenamiento y comunicaciones (191.8%), Servicios comunales, sociales
y profesionales (161.5%), Comercio, restaurantes y hoteies (101.3%),
Servicios financieros, seguros e inmuebles (86%), Electricidad, gas y agua
(21.6%), Otras manufacturas (16.2%) y Papel (7%). (Cuadro 5B.) Esta
disminucion fue compensada parcialmehte por el aumento en la cantidad de
trabajo por trabajador en los sectores Agropecuario (-493% del el efecto
positivo total), Productos metalicos, maquinaria y equipo (-125.2%), Mineria
y petréleo (-81.8%), Quimicos y petroquimicos (-64.8%), Alimentos, bebidas
y tabaco (-64.6%), Textiles (-51.3%), Metalicas basicas (-32.3%), Minerales
no-metalicos (-8.7%) y Madera (-3.9%). (Cuadro 5B; Grafica 5.)
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Grafica 4. México 1980-1983. Particlpacion sectorial en la contribucién de la productividad del
trabajo al empleo directo
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En Ja industria manufacturera ambos componentes tuvieron un efecto
negativo y, aunque predominé el efecto productividad del trabajo (efecto
negativo sobre el empleo global de la economia del -15.4%), el efecto
cantidad de trabajo por trabajador tuvo un impacto negativo significativo
(efecto negativo sobre el empleo global de la economia del -7.9%). (Cuadro
5A). Esto indicaria que, aunque para el conjunto de la manufactura la
transformacion de las condiciones materiales de produccién, que se
expresan en el aumento de la productividad del trabajo, fue un aspecto
central de la restructuracién productiva y laboral, ésta también se desarrollé
por conducto del aumento en la cantidad de trabajo por trabajador.

3.2.3.2. Componentes del cambio en los requernimientos indirectos
de empleo (Cuadros 6, 6A y 6B)

El aumento global entre 1980 y 1993 en los requerimientos indirectos
de empleo, asociados a la produccién de insumos intermedios, fue
relativamente reducido (118,200 puestos de trabajo). (Cuadro 6.) Este
aumento se sustenta en los 8 sectores que incrementaron sus
requerimientos indirectos de empleo: Comercio, restaurantes y hoteles
(165.4% del aumento global), Alimentos bebidas y tabaco (129.7%),
Servicios financieros, seguros e inmuebles (88.8%), Transportes,
almacenamiento y comunicaciones (36.3%), Quimicos y petroquimicos
(20.1%), Agropecuario (18.9%), Mineria y petréleo (3.1%) y Papel, imprenta
y editoriales (2.7%). (Cuadro 6A.) El resto de los sectores disminuyeron sus
requerimientos indirectos de empleo, destacando la contribucion negativa al
empleo indirecto total de Textiles (-167.9%), Construccion (-102%) y
Productos metalicos, magquinaria y equipo (-37.2%). La industria
manufacturera en su conjunto redujo sus requerimientos indirectos de
empleo (-87.5%).
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CUADRO 6; COMPONENTES DEL CAMBIO EN LOS REQUERIMIENTOS INDIRECTOS DE EMPLEQ (MEXICO:1980-1993)
Ndmero de dcupaciones remuneradas
Cambio en Por cambic en produccidn bruta i ds
empleo Por cambio en requenmientos unitanos Por cambio en productincdad ce 13 erza
indirecto de insumos intermedios domésticos de trabajo ce proveedorss de INSUMGS
Por cambic  Por ca intermedios domésticos
1 sxports.  en damandy chmitee [
cones - intema on inzumos on cantidad de e produc.
totales . comwistion, trabajo por twidtad del
B unitarios  de brawmoe trabsjader de trabajo de
G| % (=7} TG Taj - Torf "
1 2 3 4 5 ] T 8 -] 10
2+5+8 3+4 6+7
1 Agvidirs ok v peece 22, 84,731 K :
2 Mrwrle y perdieo 3,659 23,003 (10.763}|
3 Maryaotra {103,479y 1.037.89) 18,0 683,501
T bt y b 15375552“_323.2'% (419, 8} (37817 (764 155
1T Tontien, crarsins de veuie v cumr (198,412){  (45.644) A (129,205 . N (22,563)
I Mtern v orovuce de mectera (17.908)  (26,234) , { 27.301 0221 (18.975)
1V Pacat, ivorarte y aioria * 3.229 16,709 g {B75) 1930  (12.605)
meu—mmuu 23,753 119,623 i - ) (53,663 A9 (42,207
Y1 Mracses. ro matoss, wearic deasicn gl red (2,019) 18,986 . (8,922)
VI Moty bteican (16,231) 19.654 .
VI Proccass issern. Febcuinarie v s (439148} 102,000
1X Qe wek g me s et oy {5,312 5,577
Carmtnuncidn (120,535 4,039
5 Edctnciied, om v nys (873) 23,942
6 Covmrcin, resti.rarieg v holse, 195,530 136,904
7 L Y SFmceneTin v comuricecirm. 42,810 74,343
8 & e i 104916 145721
- iy (26.266)] 102,147
otal 113,265 [ T.€32 311 313545
Fuente: Cuadro ndﬂm:e sstadistico.
CUADRQ BA: COMPONENTES DEL CAMBIO EN LOS REQUERIMIENTOS INDIRECTOS DE EMPLED (MEXICO:1 980-1993)
Participaciones porcentuales en el cambio total
Cambio an Por cambig an Produccidn bruta unitarics
smpleo Por cambig en requerimientos unitarios Por cambio en productivi 2d de [a fusrza
ingirecto de insumos intermedios domésticas de trabajo de provesdores de insumos
Por camble ™ For ca intermedios domésticos
&h @porty-  an demands Por cambic: a
ciomes intarna e cantidad de L
- . trabajo por productivided
irabsjador de  del trabajo de
rovesciores.
dElj 1% Qg 10¢ Q7§
2 3 4 9 10
2+5+8 3+4
1 LY T S —— 5 1 57. RE E?ﬂ
B . 4.4 -3.0%,
1 161 4%, 226 0%
f—r o 116.6%, 106,99
- Al% -11.0%)
49% 3.2%
a4 31.0%,
12.9% “22.8%)
L B
92% -12.5%)]
L1% 4] a9
11. 3%
-3.0% 1,59
21.a%, £9.4%
0.3% -25.29,
11.4% 37.8%
-A8.
CUADROQ 6B: COMPONENTES DEL CAMBIO EN LOS REQUERIMIENTOS INDIRECTOS DE EMPLED (MEXICO:1980-1993)
Participaciones porcentuales en el cambio absoluto de cada variable
Cambia en Par cambw en produccion bruta N = - ™4
empieo Qr cambio en raquenmienios ynitanos OF carmbuo en productividad 48 Ta LT
indirects de insumos intermedias domésticas 2a trabajo de provesdores de insumos
Pof cambic ™ Por cambio intsrmedios domésticos
N exports-  en domands ca ] =
clones interna on insurmos COMponarnty at cantidad de "
totalesa  domdstico trabajo por productividad
unitarkos  da Insumon tabajadorde  de trabajo de
aklj 2] [=] 1DCj taj 13 Iprf (173 1PTy
1 2 3 L) [ 2 8 9 1
T Ty —— TR s 5% L¥>12 05| 1 X 1% BT—L!E T
2 Mrerin y potiea 3.1% 1.4% 1.99% 1.3%, 1.5% 2.0% 1.6%, 1.1 -2.8%, 0.6%
2 snaas 87.5 63.6% 52 4 97.1 29, 76, -56.5 05, X
[T Adrarics, bies v i 1587% 7% 5.1% 618% B3.3% 31 X368 -.=:E‘.6%'L ‘Mn 20.7%
IV Tetton, craruien de et ¥ coare -167.9% -2.9% 5.59 4.9% 18.3% 5.5% 14.4%,; -2.8% 4.8% 2.1%
11 Wartera v oreducice de maters -15.29 -1.6% 3.89% -2.99 39% 349 8% -2.39% 4.1% 1.8%,
1V Pacel. imorwms v sdicrial 2.7% 1.0% 059 l.2% a.1% 0.3% 0,19 -1.6% T o2% 2.1%
¥ Quiiricos, dercioe del pwrites, caohe v phe 201% 7.3% 559 7.0% 7.6% 2.8% 5.8% -2.2% 1.6% 4 A%
V1 Mearaiee 0 rmidons, oo carbsdon cl pud -1.7% 1.2% Li% 1.2% 13g L1% 1.0 -1.5% 0.8% 1.7%
VI st it [13.7% 1.2% I0% 0.6%, 1 49 Q29 1.29 3.2, 545, 2.49%
VU1 Progursce mesiccn. macuinaris y agdoo 3:;* gg‘l 41.0%, '2-23: z'.'z % 7.4% l:-u 708 - 3% |1%
X ot wekaviime marLfuct rores -4, 3% 2. 0., 2% | —0.45 0. )
& Cormrurn —152.& 2% 0% 0.3% 5.5% 12.1% 349 9.7% 5% 10.8%,
5 Ecincuded. s v sea 0.7% 1.5% 1.9% 2.8% 10.5%, D.6% 0.7, ] 0.3%,
6 Comercio, remsurert v rotsiss 165.4% B.a%g 17.0% 6.3% 19.7% 106.6% L2% -9.9% 12.9%, 17.3%,
7 Trurmpcrts, sracenmriant: v comspacion 3639 45% .58 4.0%, 0 3% 1.9%, 0.5%, -3.6% Q.3% -4.9%,
8 Suricxn iy aacx B8 8% 3.9% 0.0% 11.1% 149 282% -3.0% -3.99, 6.7% 7.3%
9 Sarwcros comyraies, woimies v paraoraies :22, 6.3% 9 2 106 4. 6.6%
otal 100, 10g 100, 1 lmﬁ 100.0%¢ 100. 100.0% 100.0%, 106
[Fuents Cundro il del Apénciice entadisten.




77

A nivel giobal, la contribucién relativa a la inducciéon indirecta de
empleos de la produccién para consumo doméstico fue del 1,111.6% y la de
las exportaciones del 269.3%. El efecto negativo global del incremento en la
productividad de la fuerza de trabajo (-685.2%) se fundamenté en el
aumento de la productividad del trabajo en los sectores proveedores de
insumos intermedios (-515.9%) y, en menor medida, en el aumento de la
cantidad de trabajo por trabajador en dichos sectores (-169.3%). El cambio
en los requerimientos unitarios totales de insumos, un resultado de los
procesos de restructuracion productiva, fue positivo (117.8%). Finalmente, la
disminucién en el componente doméstico de los insumos intermedios tuvo un
efecto negativo sobre el empleo indirecto total muy pronunciado (-713.6%),
lo que determiné el impacto negativo total del cambio en los requerimientos
de insumos intermedios domésticos (-595.8%). {Grafica 6.)

Gréafica 6. México 1980-1993
Componentes del cambio en fos requerimientos indirectos de empleo
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Fuente: Cuadro 6A.
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El efecto positivo indirecto sobre el empleo del aumento en las
exportaciones (269.3%; una cuarta parte del efecto indirecto de la
produccién para el mercado interno) fue ampliamente superado por el efecto
negativo de la disminucién en el componente domeéstico de los insumos
intermedios (-713.6%), que expresa la desarticulacién interna de las
cadenas productivas. (Cuadro 6A.) Destaca, en este sentido, que para el
conjunto de la manufactura y para varios de los sectores que la conforman el
cambio en el patron de comercio exterior tuvo un efecto neto negativo sobre
su capacidad de inducci6n indirecta de empleos (184.4% por aumento en
exportaciones, frente a -543.3% por disminucion en componente domestico
de insumos intermedios): Alimentos, bebidas y tabaco (13.7% frente a
-310.9%), Textiles (14.9% frente a -102.8%), Quimicos (14.9%, frente a
-48.7%), Minerales no metalicos (3.1% frente a -7.4%) y Metalicas basicas
(8.2% frente a -8.8%). Otros sectores no-manufactureros ¢que mostraron un
comportamiento similar son: el Agropecuario (13.8%, frente a -18.9%),
Mineria y petréleo (5.1%, frente a -11.4%). (Cuadro 6A)

Grafica 7. México 1980-1993. Participacién sectorial enla contribuclén del componente domestico
de insumos intermedios al empleo Indirecto
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El efecto negativo total de la caida en el componente doméstico de
los insumos intermedios se fundamentd en la manufactura en su conjunto
(-76.1% del efecto negativo total) y, en particular, en algunos de los sectores
que la integran como Alimentos, bebidas y tabaco (-43.6%), Textiles
(-14.4%) y Productos metalicos, maquinaria y equipo (-11.8%). (Cuadro 6B;
Grafica 7.)

Cabe destacar, por Ultimo, que el efecto positivo indirecto sobre el
empleo del aumento en la produccion, tanto para el mercado interno como
para los mercados internacionales (1,381%), fue contrarrestado por el efecto
negativo conjunto de la disminucién en el componente doméstico de los
insumos intermedios y del aumento en la productividad de la fuerza de
trabajo (-1,398.8%).

3.2.3.3. Componentes del cambio en los requerimientos directos e
indirectos de empleo (Cuadros 7, 7A y 7B)

El cambio total en los requerimientos directos e indirectos de empleo
(2,859,075) estuvo marcado por la dinamica del empleo directo. Los mismos
6 sectores en que se sustentd el aumento en el empleo, son los que mas
contribuyeron al aumento de los requerimientos directos e indirectos totales:
Servicios comunales, sociales y profesionales (28.5%), Comercio,
restaurantes y hoteles (25.3%), Construccién (23%), Agropecuario (9.6%),
Transporte, almacenamiento y comunicaciones (9.3%) y Servicios
financieros, seguros e inmuebles (9.3%), a los que se suma Alimentos,
bebidas y tabaco (8.4%). (Cuadro 7A.)

La contribucién relativa de la produccién para consumo interno fue del
153.1% vy la de las exportaciones del 42.7%. El efecto negativo del aumento
en la productividad de la fuerza de trabajo (-71.2%) se bas6 también en el
aumento en la productividad del trabajo (con una contribucién negativa del
-66.5%), complementado por la contribucion negativa de la cantidad de
trabajo por trabajador (-4.7%). El efecto negativo de la disminucion en los
requerimientos unitarios de insumos intermedios domeésticos (-24.6%) se
sustenté, por su parte, en la caida en el componente doméstico de los
insumos intermedios (-29.5%) frente a un efecto positivo por el aumento en
los requerimientos unitarios de insumos totales (4.9%).
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CUADRO 7: COMPONENTES DEL CAMBIC EN LOS REQUERIMIENTOS DIRECTQS E INDIRECTOS DE EMPLEO (MEXICO:1980-1993)

Ndmero de ocupaciones remuneradas

Camba en Por cambio en produccidn bruta Por cambio s directos & Indirectos de
empleo Por cambio en requerimientos unitarios Por cambic en productividad de (2 fuerza
directo e de insumos intermedios domésticos e trabajo
indirecto Porcambio  Por cambie Por carmbie Por cambic
an exporta-  en demandal on imumMes  components. on canticled th. -t
ciohes . intema totales  domdstico trabajo por ~productivided
unitarios ___de insurmos del trebai
dETj GXg+1X DCGHG  DDCI+DC) la) [H 16§ Dpri+ipr 0Q’ ] T
I 2 3 H 1 - 7 8 9= 10
2+5+8 3+4 6+7 9+10
Ry m—— 273536 [ 865990 | 167.408 638,588 38 25, 595,841y
2 Minarlay peartisn 49,947 95,760 25.117 70,583 (10,763} 2,743 (13,506) {34,990)
3 Manufactry (219,914)) 1,561,035 570,944 990,091 (683,501)) (41 164 {1,097,449)
| Alimmertos, bebidss y tabwca 241,337 | 1,021,069 19528 1,001,140 (410,725} ('3%_% (369,007)
11 Tucien, prances da vextr y cusrn (294.696) (124,478) 47,028 {171,502y (129,205) (7.724) (121481} (41,017)
111 Maders ¥ procucios de muders (59,104) (43,964) 20,109 (64,073} 27,301 .
1V Papel, imprunta y wdtorial (2,358) 42,358 3,754 38.604 (875)
V' Cuitnicos. derivados del petroke, clxcha y plites 47,491 251,162 37,004 214,158 ° (53,663)
Vi Minsraies no metiicon, sxcepin derfvados del pet] {545) 61,152 11,662 49,489, (B,922)
VI metiicas bisicss (60,238) 37,345 18,296 19,049 (10,L77)
I Procixsos metaficou, mueduinanis y squipo (121,451) 295,340 318,081 (82,742 {89,363)
1X Otran i 29.650 21,048 35,082 14 7,871
4 Construccidn 658,721 28,731 . 28,731 (45,909)
5§  Bucwicidsd, g y sgua 24,823 70,818 {2.297) 73,11%. {19,481)
6 Comercios, restaurantes i hoteies 724,581 739,518 292,357 447,121 138,517
7 T borta 266,751 420,878 130,428 310,450 (2,265)
8 Servicios francieros, Seguros e nmustiey 264,515 373410 (1z2n 373537 (9.584)
9 Senicos comemiaies, 3onalol y pivecnaies 816,115 | 1,423,373 37,811 1:385,& %74.5992
otal 2 859,075 | 5,500,454 122167 1,779 (704,196)

Fuente: Cuadro H| det Apéndice estadistico.

Y
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CUADRO 7A: COMPONENTES DEL CAMBIO EN LOS REQUERIMIENTOS DIRECTOS E INDIRECTOS DE EMPLEO (MEXICO:1980-1993)

Participaciones porcentuales en e} cambio total

Cambic en For cambio en produccidn bruta Por cambng en Q@Md‘mommaﬂ&
empleo Por cambpio en requernmientos unitarias Por cambia en preductividad de [a fuerza
directc e de insumos intermedios domésticos de trabajo
indiracto Por cambie  Por cambio Por cambio Por cambie ]
on exporty-  an demande] on aumos  componanty
clores Interny totales domdatiis
unitarios _da insumos:
[ aET) OX+RG | DEGHCY]  DDCIHICE T2 — 3 B | Dprtiph
1 2 3 4 E] [ 7 8
2+5+8 344 9+10
T agictrs, miviadtra y pescs SE%R 30.3% FIv 3 20.5%
3 e T 53?33% p- Ry
Mwnuiachrs -4 ! -38..
| Alrwnas, bobiden y tabaco B4, 35.79 vng
1l Textios, prandas de vestdr y cuem 10.3% -4.4%, -1.49%
I usdars y productne de maders -2.1% -1.5% -1.5%,
1V Papel. imprenia y eonsl 1% 1.5% -1.59
¥ Quimicos, derivados dol petnties, caucha v plasticy 1.7% 8.8% -5.2%
Vi Minersiss no methicos, ex:epts dervados del pet] 0.0% 21% -1.8%
VI Mothices bismces 2.1% 1.3% 319,
W11 Productss metiicos, mequrmna ¥ squipo -4.2% 10.3% -11.5%
| X Otrau industriss rfnfacho oras. 1. 07% 0.2%_
T Costuccon — 73.0% 1.0% px]
5 Eocticidad, govy sgua 0.9% 2.5% D.9%
6 Comercics, resturantes y hoteie 25.3% 25.99, -5.4%
7 Treneporis, alrmcenaTHMS ¥ COMECEcons 9.3% 15.4% -6.0%,
8  Servizoy finsnciercs, sepuros e mustiss 9.% 13.1% -35%1
G Servicios iy, pocisien ¥ p 28. 49.8% -18.6!
Total 100.0% §95.8% 71.2%'

Fuante: Cuacro 111 dei Apéndice s3tadistico.

Participaciones porcentuales en el cambio absoluto de cada variable

CUADRO 7B: COMPONENTES DEL CAMBIO EN LOS REQUERIMIENTOS DIRECTOS E INDIRECTOS DE EMPLEO (MEXICO:1980-1993)

Tambio en Por cambio en produccion Bruta T_F";Mm directon « indirectos de. smpiso
empleo or cambid & requarimientos unitarocs Por cambio en productividad de la fuerza
directo e de insumos intermedios domésticos de trabajo
indiracta [ Porcambio  Por Caming ] Fof cambio  Por cambio For cambio _ Por cambio
on axports:  en demands| &n iNSUMas  companents. &n cantidad de L]
cones interna totales dorméstico trabajo por ductividad
unitarios _ de i trabej dal trabayj
dET) BRN | OCXpICK  DDCIHDG, Taj 3 Dor) +1prj ﬁmﬁ DFT]«-I_E-FH 1
1 2 3 A 5 6 8 9 10
T Agicuturs, sitvulire y peecs 55% 155% 137% 16.0%, USEl 18.4% 20,35 "266.5%, 125%)]
2 Mirerla y pewriior 1.7% 2;§ 2.1% 1.6% -1 5% 2.0% -1.7% 44.2%, 1.3%,]
3 Manuteckrs -7.7% A 46.7% 2269, 97.1% 29% -53.9% 304, 36,
| Aurvwntos, bebices y tabaco 8.49% 18.2% 1.6% -3 -58.3% -31. -18.1% 134.% -9.&
1 Texsion, prondss &6 vowtr y cuers 10.3% 22% EE- -3.9%] -18.3% -5.5% -2.0% 32 A% 0.i%
111 Madwta y producton de maders -2.1% 0.8% 1.6% 1594, 3.9% -34% 215 80% 1.7%
1V Papel, imprents y ecitorisl 0.1% 0.8% 0.3% 0.9% 0.19% 0.5% -2.2% 17% 2.6m)
V Qulmicon, derivados cel petriied, cauch y plietiof 1.7% 4.5% .0% 4.9% 7.6% 28% -7.4% 43.39%, -4.5%
V1 Mmvorahes no mstiioos, scept derivados del pet] 0.0% 1.1% 1.0% 119 -1.3% 0.1% 2.6% 845, 249,
VI Motiicas basces 2.1% 0.7% 1.5% o.49! 1.4% 02% -4.3% 24.0% 2.9,
NIIF Productos metiicon, mecuinmis y sauipa 411_.(2;; 5.;% Sgg égl 1;‘2;;- ;lﬁ lgg 67.19%, 12.5%
1X Otras s sfachureres . Q. . A 1. . . 7. O.ﬂl
4 Comtruccion 23.0% 0.5%% 0.09% 0.7% -6.5% -121% 33.20¢ 207.% 20.9%
5 Electricided, ghs ¥ agua 0.9% 1.39% 0.2% 1.7%] -2.8% 10.5% -1.3% 8.0%, 2.0%
6 Comertios, restsurirtis y hoteles 25.3% 13.2% 23.9% 10.29¢] 19.7% 106.6% -7.59¢, 69.2% 12.9%
7  Trmsports, grecenamierto y comumCaAsones 9.3% 7.9% 10.7% 7.1%¢) -0.3%, 1.3% 8.4, 95.0% -15.7%
8 Servicios Anancieros, spa0s 8 inTuebist 9.3% 6.7% 0.0% 3.5% -1.4% 28.2%, -4.99% 52.59 -8.9%
G Servicios comerisien, sociakey ¥ prrsanaiss 28.5% 25.4% | 3.1 31. -10. 4 -26. 20 82 -33.
Total 100.0% 100.0% 100.0% 00. 0%, 100. -100 0% -100.0% -100.

ics astadistica.

Fuente: Cuadro 1)i del Ap
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3.2.3.3.1. Exportaciones y produccién para consumo domeéstico

El peso de las exportaciones en la creacién directa e induccidén
indirecta de empleo alcanzé mas de una cuarta parte del peso de la
produccion con destino al mercado interno (42.7% frente a 153.1%). En la
contribucidon positiva de las exportaciones al empleo directo e indirecto
destacan los mismos sectores que en el caso del empleo directo: el conjunto
de la manufactura (46.7% del efecto positivo total de las exportaciones) vy,
particularmente, el sector de Productos metalicos, maquinaria y equipo
(31%) y, en menor medida, Textiles (3.9%), Otras manufacturas (2.9%) y
Quimicos y petroquimicos (3%); asimismo, Comercio, restaurantes y hoteles
(23.9%), Agropecuario (13.7%), Transportes, almacenamiento vy
comunicaciones (10.7%) y, en menor medida, Servicios comunales, sociales
y profesionales (3.1%) y Mineria y petroleo (2.1%). (Cuadro 7B.)

Los sectores en que se sustentd la contribucion positiva total de la
produccion para el mercado interno fueron (Cuadro 7B): Servicios
comunales, sociales y profesionales (31.6% del efecto positivo total de la
demanda interna), - Alimentos, bebidas y tabaco (22.89%), Agropecuario
(16%), Comercio, restaurantes y hoteles (1'0.2%). Servicios financieros,
seguros € inmuebles (8.5%) y Transporte, almacenamiento vy
comunicaciones (7.1%). La contribucién de la manufactura en su 'conjunto
fue elevada (22.6%), a diferencia del empleo directo, por el fuerte impacto
sobre los requerimientos indirectos de empleo de la produccién para el
mercado interno del sector de Alimentos, bebidas y tabaco.

3.2.3.3.2. Exportaciones y componente doméstico de insumos
intermedios

El efecto positivo sobre los requerimientos directos e indirectos de
‘empleo del aumento en las exportaciones (42.7%) fue contrarrestado,
aunque no totalmente, por el efecto negativo resultante de la disminucién en
el componente domeéstico de los insumos intermedios (-29.5%), con lo que el
efecto neto del cambio en el patrén de comercio exterior sobre la capacidad
directa e indirecta de generacién de empleo fue muy reducido (13% del
aumento global de los requerimientos directos e indirectos de empleo).
(Cuadro 7A). Para el conjunto de la industria manufacturera el efecto neto
del cambio en el patrén de comercio exterior fue negativo (20% por aumento
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en exportaciones frente a -22.5% por disminucién en componente domestico
de insumos intermedios).

En el caso de los sectores en que el aumento en las exportaciones
contribuyé de manera importante al aumento en los requerimientos globales
directos e indirectos de empleo se detectan dos tipos de situaciones. En
algunos, el efecto positivo del aumento en las exportaciones predomind:
Productos metalicos, maquinaria y equipo (13.2% frente a -3.5%), Comercio,
restaurantes y hoteles (10.2% frente a -0.4%), Transportes, almacenamiento
y comunicaciones (4.6% frente a -0.1%), Agropecuario (5.9% frente a -0.8%)
y Otras manufacturas (1.2% frente a -0.3%). En otros, predominé el efecto
negativo de la disminucién en el componente domestico de los insumos
intermedios: Textiles (1.6% frente a -4.2%), Quimicos y petroquimicos (1.3%
frente a -2%), Servicios comunales, sociales y profesionales (1.3% frente a
-2.4%). (Cuadro 7A).

3.2.4. Tipologia sectorial sequin cambios en la capacidad de creacion
directa de empleo (Cuadros 8A y 8B)

_ En esta seccion se agrupan los 17 sectores analizados considerando
sucesivamente los siguientes criterios:

i) si se incrementé o se redujo el empleo directo sectorial;

ii) si el principal factor dinamizador del empleo sectorial fue la
exportacién o la produccion para el mercado interno. B

Ademas, se consideran las tasas promedio anual de crecimiento de la
productividad de la fuerza de trabajo y de las remuneraciones reales povr' '
ocupado, el impacto sobre el empleo sectorial de los cambios en la
productividad del trabajo y de la cantidad de trabajo por trabajador, y si se
incrementaron o redujeron los requerimientos sectoriales indirectos de
empleo.
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CUADRO 8A: MEXICO: 1980-1993
SECTORES CON INCREMENTO EN EL EMPLEO
Compenentes del cambio en el empieo sectorial {participaciones porcentuales)

Cambic ¢n] Por cambio en Por cambio en Produc. | Remune-
empleo praduccidn bruta ia productividad tividad ] racifin
directo de [a fuerza de trabajo de la media

Por cambio Por cambio | Por cambio Per cambio | fuerza anual
en exporta- en demanda| en cantidad  en produc- de real
ciones interna de trabajo  tividad del | trabajo
Incremento de por trabajador trabajo
{a productividag dEDj DCXj DOCj DQTj DPT) % anual | % anuat
de |a fuerza de 1 2 3 4 5 [ 7
Predominio relativo de {trabajo: 2434445
4 Construccidn 10¢.05¢ 0.0% 3.2% 11.9% 85.0%| -2.50%) -4.73%
Menor que el 6 Comercio,restaurantas, hoteles 100.0% 45.0% 68.9%, 12.7% 26 6%| 0.18%] -4.12%
promedio 9 Servicios comunates, sotiales personales 100.0% 429, 152.7%, 12.7% -69.5%) 0.69%| -1.72%
1 Agricultura, silvicu'tura, pesca 100.0% 60.2% 251.1% ‘129.8% -81L.5%) 0.71%| -5.27%d
Consumg interno 2 __Mineria potrtieo 100.0% 41.2%, 115.7% -116.9% 60 0%, o.B?ﬂ -4 45
7 Transporte,lmacenanmiento,comunicaciones 100.0%, 48.49%, 115.3% 36.6% -120.4% 1.079%| -2.60%|
8 Servicios fnancieros, seguros, inmuebies 100.0%, 0.0% 142.7% 35.6% 783%| 1.20%| 0.15%:
Mayor que el | Alimentos, bebiias, tabaco 100.0% 4.3% 214.9% -48.6% 069 1.259% -1.339%4
promedio 5  Electricidad,gas,agua 100.0% -5.9% 188.3% 55.7% 138.1%] 1.71%| -3.27%)
V1 Minerales no metilicos 100.0%, 545.6% 2315.1% -391.4%  -2369.3%| 198%| -0.50%)
¥ Quimicos, denvados del patrtieo 100.0% 81.6% 472.5% -180.4% ' -273.7 2.84%] -0.39
Exportacién Menor que el promedi¢ X Otras industrias manuf IOOQd 73.8% -29 5% 30.7% 25.1%[ -2.30%! -4.63%
Fuente: Cuadras 4 y 5.
CUADRO B8B: MEXICO: 1380-1993
SECTORES CON REDUCCION EN EL EMPLED
Componentes del tambio en el empleo sectorial {participaciones porcentuales)

Cambic en Por cambio en Por cambio en Procuc- § Remine-
empleo produccién bruta la productividad tividad | racifn
directo de la fuerza de trabajo dola moedia

Por cambio Por cambio ! Por cambio  Por cambio | fuerza anual
en exporta- endemandaj encantidad  en produc- de real
ciones interna de trabajo  tividad del | trabajo
Incremento de por trabajador  trabajo
la productividad dEDj DCX DOCj DqaT DPT} o anua | %5 anual
de ia fuerza de 1 2 3 4 5 6 7
Predominio relative de: |trabajo: 2+13;:+0; A0.7% A1BAT, 82 2%, 641 3% 2.02%
mao interno que el IV Papel impronta, editorisl -100. X E -641. X K
o _,_mm VIl Matsiicas biss 1000%)  197% 20.5% 485% _ 91.7%| 6.10%| -0.24%|
Menor que & promedio | |l Taxtiles, vestido,cuer -100.0% 30.5% -111.4% -35.2% 16.1% oaeg___lﬂ
Exportacién Mayor que & Hl Maders y sus productos -100.0% 19.7%, -62.7%, -6.3%, 50.7%] 126%| -297%
promedio Vi Proguctos metiiicos,maquinaria equipe  -100.0% 319.2% -69.9% -106.7% -242. 407%] -0.34%

Fuente: Cuadros 4 y 5.
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3.2.4.1. Sectores con incremento en el empleo directo (Cuadro 8A)

De los 17 sectores, 12 incrementaron sus niveles de empleo (entre
paréntesis su participacién en el aumento total de empleo directo) (Cuadro
5A): Servicios comunales, sociales y profesionales (30.7%), Construccién
(28.4%), Comercio, restaurantes y hoteles (19.3%), Agropecuario (9.2%),
Transporte, aimacenamiento y comunicaciones (8.2%), Servicios financieros,
seguros e inmuebles (5.8%), Alimentos, bebidas y tabaco (3.2%), Mineria y
petréleo (1.7%), Otras manufacturas (1.3%), Electricidad, gas y agua (0.9%),
Quimicos y petroquimicos (0.9%) y Minerales no metdlicos (0.1%). En 11 de
estos 12 sectores el principal factor dinamizador del empleo fue la
produccién para el mercado interno, si bien en algunos de ellos la
exportaciéon fue factor significativo del aumento en el empleo directo total, lo
que indicaria que, a pesar de su lento dinamismo, el mercado interno siguiod
siendo el principal sostén de la generacién de empleo.

3.2.4.1.1. Predominio relativo del consumo interno frente a la
exportacion

Los sectores en gque se incrementd la ocupaciéon, y en que la
produccion para el mercado interno fue el factor dinamizador predominante
del empleo sectorial frente a la exportacién fueron: Minerales no metdlicos
(2,315.1% frente a 545.6% del aumento sectorial en la ocupacién), Quimicos
y petroguimicos (472.5% frente 81.7%), Agropecuario (251.1% frente a
60.2% ), Alimentos, bebidas y tabaco (214.9% frente a 4.3%), Electricidad,
gas y agua (188.3% frente a -5.9%), Servicios comunales, sociales y
profesionates (152.7% frente a 4.2%), Servicios financieros, seguros e
inmuebles (142.7% frente a -0.1%), Mineria y petréleo (115.7% frente a
41.2%), Transporte, almacenamiento y comunicaciones (115.3% frente
48.4%), Comercio, restaurantes y hoteles (68.9% frente a 45.1%) y
Construccion (3.2% frente a 0%).

Entre estos sectores, en la mayoria de aquellos en que la
productividad de la fuerza de trabajo se incrementé a ritmos mayores que el
promedio de la economia (0.88% promedio anuai), la remuneracion real por
ocupado disminuyé menos que en el conjunto del sistema (-2.4% promedio
anual); incluso, en el de Servicios financieros, seqguros e inmuebles la
remuneracion real se incrementd. (Las excepciones fueron: Electricidad, gas
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y agua y Transporte, almacenamiento y comunicaciones.) Cabe destacar
que en todos estos sectores el dinamismo de la productividad de la fuerza
de trabajo se sustenté predominantemente en el aumento de Ia
productividad del trabajo (por cambio tecnolégico), aunque en aigunos de
ellos (Alimentos, bebidas y tabaco, Minerales no-metalicos y Quimicos y
petroquimicos) el aumento en la cantidad de trabajo por trabajador fue un
factor complementario.”#

En contraste, con excepcién de Servicios comunales, sociales y
profesionales, en los sectores con predominio relativo del consumo interno
frente a la exportacién en los que la productividad de la fuerza de trabajo
aumenté a ritmos menores que el promedio (y en Construccién, en que la
productividad de la fuerza de trabajo se contrajo), la remuneracién real por
ocupado experimentd las tasas de disminucién mas profundas de toda la
economia. En dos de estos sectores, el aumento en [a cantidad de trabajo
por trabajador fue el principal factor de la dinamica de ia productividad de la
fuerza de trabajo: Agropecuario y Mineria y petréleo (en este Gitimo, incluso,
la productividad del trabajo disminuyé); en ellos, por tanto, la fuerte
disminucién en las remuneraciones reales seguramente fue acompafnada por
un mayor desgaste de la fuerza de trabajo.”®

3.2.4.1.2. Predominio relativo de la exportacion frente al
consumo interno

El danico sector con incremento absoluto en el empleo en el que la
exporstacién predominé sobre la producciéon para el mercado interno como
factor dinamizador de la ocupacion es el de Otras manufacturas (73.8%
frente a -29.6% del cambio en el empleo directo sectorial). En este sector
destaca, ademas del efecto negativo de la produccién para el mercado
interno, que la reduccién en la productividad de la fuerza de trabajo sectorial
tuvo un efecto positivo sobre el empleo sectorial (56%). Cabe sefialar que la
caida en las remuneraciones por ocupado en esfe sector (-4.6% promedio

74 £) aumento en la cantidad de trabajo por trabajador, cuando es complementario al crecimiento de I productividad del
trabajo, se explica en fuerte medida por et aumentc en la complelidad media del trabajo seclorial. Por lo tanto, no
implica un aumento proporcional en el desgaste de la fuerza de trabajo sectorial.

El aumento en la cantidad de trabajo por trabajedor, cuando predomina sobre el crecimiento de la productividad del
trabajo, se explica en menor medida por 1 aumento en la compiejidad media del trabajo sectorial. Por lo tanto, debe
implicar aumentos significativos en el desgaste de la fuerza de trabajo sectorial.
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anual) se situé entre las 5 mas profundas de todos los sectores de la
economia.”®

3.2.4.2. Sectores con reduccién en el empleo directo (Cuadro 8B)

De los 17 sectores, 5 redujeron sus niveles de empleo (entre
paréntesis su participaciéon en el aumento global de empleo directo) (Cuadro
S5A). Textiles {-3.5%), Productos metalicos, maquinaria y equipo (-2.8%),
Metalicas basicas (-1.6%), Madera (-1.5%) y Papel, imprenta y editoriales
(-0.2%). En 3 de estos sectores la exportacién predominé como factor
dinamizador del empleo y en 2 la produccién para el mercado interno
(aunque en uno de ellos ambos factores tuvieron practicamente el mismo
peso). Con excepcion de Textiles, el aumento en la productividad de fuerza
de trabajo en estos sectores fue mayor que el promedio, destacando
Productos metalicos, maquinaria y equipo y Metélicas basicas con los
mayores ritmos de crecimiento de la economia.

3.2.4.2.1. Predominio relativo del consumo interno frente a la
exportacion

En 2 de los 5 sectores con reduccion en el empleo, la produccién para
el mercado interno fue el factor dinamizador predominante frente a la
exportacion: Papel, imprenta y editoriales (418.4% frente a 40.7%) y
Metalicas basicas {(20.5% frente a 19.7%). En ambos sectores el aumento en
la productividad de la fuerza de trabajo fue mayor que el promedio de la
economia y, en ambos, la productividad del trabajo fue el factor
predominante de ese aumento. En Metalicas basicas {en que el aumento en
la cantidad de trabajo por trabajador complementd el incremento de la
productividad del trabajo) la disminucion de {a remuneracion real por
.ocupado se situdé entre las 2 mas moderadas de la economia; en Papel,
imprenta y editoriales, {a remuneracion real por ocupado disminuy6 al mismo
ritmo que el promedio general.

78 La coincidencia de un alto dinamismo de la exportacion con una calda en la productividad de la fuerza de trabajo se

explicaria por la gran heterogeneidad propia de este sector (en el que 8¢ incorporan los productos no clasificades en
el resto de la manufactura). Seguramente en fos segmentos exportadores la productividan de 1a fuerza de trabajo no
se redujo, o por fo menos, no tanto coma la media sectorial,
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3.24.2.2. Predominio relativo de la exportacién frente al
consumo interno

En los 3 sectores con disminucién absotuta en el empleo en los que la
exportacion predomind como factor dinamizador, la reduccién de la
produccion para el mercado interno tuvo un efecto negativo sobre el empleo
sectorial: Productos metdlicos, maquinaria y equipo (319.2% frente -69.9%),
Textiles (30.5% frente a -111.4%) y Madera (19.7% frente a -62.7%). La
productividad de la fuerza de trabajo crecié a ritmos mayores que el
promedio en los sectores de Productos metalicos, maquinaria y equipo (con
una caida moderada en la remuneracion real por ocupado) y de Madera (con
una caida en la remuneracién real ligeramente mayor que la del conjunto de
la economia). En Textiles, con un lento crecimiento de la productividad de la
fuerza de trabajo -sustentado en el aumento de la cantidad de trabajo por
trabajador-, la contraccién en la remuneracién real por ocupado fue menor
que la del conjunto de la economia.

3.2.5. El efecto de los cambios en los requerimientos indirectos de
empleo sobre los niveles de ocupacién (Cuadros 9, 9A v 9B)

Los requerimientos indirectos de empleo totales de la economia
corresponden con la ocupacién asociada a la produccién de los insumos
intermedios de origen interno requeridos por el conjunto del sistema
econdémico. En el periodo analizado, del aumento total en la ocupacio..
(2,740,875 puestos de trabajo), apenas el 4.3% (118,200 puestos de trabajc
que corresponde al cambio en los requerimientos indirectos totales de
empleo) estuvieron asociados al aumento en la produccion de insumos
intermedios, frente al 95.7% (2,622,675 puestos de trabajo) asociado ai
aumento en la produccién de bienes finales. (Cuadro 9A))

3.2.5.1. Cambio en la ocupacién asociado a la produccién de
insumos intermedios

Como se sefald anteriormente (seccion 4.2.2), el reducido incremento
en los requerimientos indirectos totales de empleo se debié a que éstos
disminuyeron en la mayor parte de los sectores debido, tanto a la
disminucién en el componente doméstico de los insumos intermedios, como
al aumento en la productividad de la fuerza de trabajo en los sectores que
los producen. El conjunto de fa industria manufacturera fue afectada
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negativamente por esta tendencia, experimentando una disminuciéon neta
absoluta en la ocupacién ligada a la produccién de insumos intermedios, lo
que tuvo un efecto negativo sobre la ocupacién total de la economia (-7.4%
de la ocupacion total). (Cuadro 9A.)

Los sectores manufactureros que resintieron el efecto negativo de la
contraccion relativa de la producciéon de bienes intermedios sobre su nivel
de empleo, afectando negativamente la ocupacion global fueron (Cuadros
9B y 9A): Productos metdlicos, maquinaria y equipo (-169.8% del empleo
sectorial y -4.8% del empieo total), Textiles (-62.9 y -2.2%, respectivamente),
Metélicas basicas (-107.4% y -1.7%), Madera (-58.4% y -0.9%), Otras
manufacturas (-12.2% y -0.2%) y Papel, imprenta y editoriales (-14.6% vy
-0.03%).77 Cabe destacar que estos sectores, excepto Otras manufacturas,
fueron justamente aquellos en que se redujeron los niveles absolutos de
empleo.

En contraste, entre los sectores en que se increment6 la ocupacion
ligada a la produccion de insumos intermedios destacan, por la contribucién
de ésta al empleo total de la economia, Servicios comunales, sociales y
personales (3.9%), Comercio, restaurantes y hoteles (3.2%), Servicios
financieros, seguros e inmuebles (1.5%), Alimentos bebidas y tabaco (1.5%),
Mineria y petréleo (1.4%), Transporte, almacenamiento y comunicaciones
(1%), Quimicos y petroquimicos (0.8%) y Electricidad, gas y agua (0.5%).

3.2.5.2. Componentes del cambio en la ocupacién asociada a la
produccién de insumos intermedios

El aumento neto en la ocupacién total asociado a la produccion de los
insumos intermedios requeridos por el conjunto de la economia (4.3%) fue
resultado del efecto positivo del aumento en la demanda intermedia total del
sistema (que contribuyé con el 33.7% a la ocupacién global) que, sin
embargo, fue contrarrestado casi en su totalidad por el efecto negativo del
aumento en la productividad de la fuerza de trabajo en los sectores
productores de insumos intermedios (que contribuyé con el -29.4% de la
ocupacion global). (Cuadro 9A.)

L4 Cabe recordar que estos seciores -con excepcidn de Paped, imprenta y editoriales, y junto con Minerales no
metalicos, Construccion, Electricidad, gas y agua y Servicios comunales, scciales y personales- disminuyeron ellos
mismos sus requerimientos indirectos de empteo (Seccion 4.2.2).
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Nirero de ocupaciones remuneradas

CUADRO 9: EFECTO DE LOS REQUERIMIENTOS INDIRECTOS SOBRE LOS REQUERIMIENTOS DIRECTOS DE EMPLED {MEXICO:1980-1993)
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CUADRO 98: EFECTO DE LOS REQUERIMIENTOS INDIRECTOS SOBRE LOS REQUERIMIENTOS DIRECTOS DE EMPLED (MEXICO:1980-1993)
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3.2.5.2.1, Cambio en la demanda intermedia del sistema y en ia
productividad en los sectores productores de insumos
intermedios

Los sectores en que fue mayor el efecto positivo de la dinamica de la
demanda intermedia del conjunto del sistema sobre el nivel sectorial de
ocupacién fueron (Cuadro 9B): Agropecuario (117.8% del cambio total en la
ocupacién sectorial), Mineria y petrbleo (121.3%), Alimentos, bebidas y
tabaco (71.5%), Quimicos y petroquimicos (398.9%), Minerales no metalicos
(2,193.6%), Electricidad, gas y agua (116.1%), Servicios financieros,
seguros e inmuebles (42%); asimismo, Papel, imprenta y editoriales
(420.8%) y, en menor medida, Metalicas basicas (21.5%), sectores en que al
ser contrarrestado este efecto por el aumento en la productividad de la
fuerza de trabajo sectorial, disminuyé el empleo asociado a la produccion de
insumos intermedios (y el empleo total).

En contraste, los sectores en que la dinamica de la demanda
intermedia del sistema tuvo un efecto negativo sobre la ocupacién sectorial
fueron (Cuadro 9B): Productos metalicos, maquinaria y equipo (-88.1% del
cambio sectorial total de la ocupacién), Textiles (-58.1%), Madera (-30.4%) y
Otras manufacturas (-17.9%). En todos ellos disminuy6 el nivel absoluto de
empleo asociado a la produccién de insumos intermedios y, con excepcion
de Otras manufacturas, el empleo sectorial total.

© 3.2.5.2.2. Cambio en los requerimientos unitarios de insumos
intermedios domésticos del sistema y en la produccién sectorial

El efecto positivo global de la dindmica de la demanda intermedia
sobre la ocupacién total de la economia se sustenté en el incremento
absoluto de la producciéon de la economia (que, por la via de los
requerimientos de insumos intermedios que genera, contribuy6
indirectamente con el 59.4% del aumento en la ocupacién total). (Cuadro
9A.) Este efecto positivo fue contrarrestado parciaimente por el efecto
negativo de la disminucién en los requerimientos unitarios de insumos
intermedios producidos internamente (con una contribucién negativa sobre
la ocupacién total de -25.7%) que, a su vez, fue resultado de la disminucion
en el componente doméstico de los insumos intermedios (con una
contribucién negativa sobre la ocupacién totai de -30.8%).
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Los sectores en que la disminucion en el componente doméstico de
los insumos intermedios tuvo un efecto negativo fueron (Cuadro 9B), por un
lado, todas aquellas en que disminuyé la ocupacion asociada a la
produccién de insumos intermedios: Productos metalicos, maquinaria y
equipo (-135.2), Papel, imprenta y editoriales (-93.8%), Textiles (-51.6%),
Madera (-29.9%), Otras manufacturas (-23.6%) y Metalicas basicas (-8%);
por otro, sectores en que la ocupacién asociada a la produccion de insumos
intermedios se incrementd porque la disminucion en el componente
doméstico de los mismos fue contrarrestada por el aumento en ja produccién
del conjunto de la economia: Agropecuario (-183.2% del empleo sectorial
total), Comercio, restaurantes y hoteles (-10.3%) y Servicios comunales,
sociales y personales (-28.7%).

3.2.5.3. Componentes directos e indirectos del cambio en los
niveles de ocupacion (Cuadros 10y 10A)

Habiendo incorporado al analisis el impacto de los cambios en los
requerimientos directos e indirectos de empleo sobre los niveles de
ocupacién, pueden evaluarse integralmente los efectos sobre el empleo,
durante el periodo 1980-1993, del lento crecimiento de la actividad
econdmica, de los procesos de reestructuracion productiva y laboral y de la
modificacion del patron de comercio exterior.

El estancamiento del mercado interno, tal como se expresa en el lento
crecimiento de fa demanda interna de produccion nacional, fue la principal
causa de la insuficiente creacion de empleos en la economia. A pesar de su
lento crecimiento y de su debilitamiento como motor de la actividad
economica y del empleo frente a la demanda exierna, la demanda interna
permanecioé como el principal componente del cambio en fa ocupacién global
de la economia. Considerando ahora no sélo los efectos directos sino
también los indirectos del cambio en los niveles de produccion, las
contribuciones relativas de la demanda interna y de las exportaciones al
empleo global fueron de 126% y 44.5%, respectivamente. (Cuadro 10A,
Grafica 8.)
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CUADRO 10: COMPONENTES DIRECTOS E INDIRECTOS
DEL CAMBIO EN LOS NIVELES DE OCUPACION (MEXICO:1980-1993)
Ndamero de ocupaciones remuneradas
Cambio en | Poy. camblo Por cambio Egmtbb. Por cambio Por cambio
empleo en demanda | en exporta- componente | en productividad | en insumos
directo .interna.<°| ciones doméstico.] de ia fuerza de totales
N de insumos trabajo unitarios -
dED) OFIfIDDF { DCX+ICXi [ - 1& [ DpriOF)+Dpri(on 13
1=2+3+4+45+6| o 12 - 3 RN D 5 6
Agricultura, silvicuttura y pesca 251,156 | 1.069,915| 195,769 (460,189) (530,603)| (23,73%)
> Mineria y petrtlso 46,288 |: ~ --38,196: 30,695 ¢ ©. 5 8982 (26,319) (5,237)
3 Manufactura (116,435) 179,477 427,519 (89,905} {639,579) 6,054
| Alimentos, bebidas y tabaco 88,002 157,632 5,650 29,695 (104.847) (128)]
1! Textiles, prendas de vestir y cuero (96,284)) .. (64,016) 36,554 | - £ (49,687 (18,454) (681}
HI Madera y productos de madera (41,196) (15,982) 12,276 . (12.33;)J (23,466) (1,697)
IV Papel, imprenta y editoriat (5,587) 17,138 8459 | ‘o552 (31,236) 8,290
V Quimicos, derlvados del petréleo, caucho y pldsticos 23,738 50,663 34,587 43,600 | (107,801 2,689
V1 Minerates no metélicos. excepto derivades de! petréteo 1,474 | 11,728 12,011 | 20,641 (40,692) (2.214)
VIi Metaticas basicas 44,007y -..1589; 20,025 2 (3,926) (61,697) {398)
NI Productos metélicos, maquinaria y equipo (77,537) 23,537 271,775 | (104,798) (270,877) 2,826
[X Otras industrias manufaciureras 34,962 | (2,813) 26,182 |~ (&,268) 19,491 366
L Construccion 779,258 24,693 . - 754,565 -
 Electricidad, gas y agua 25696 | 33613 3,377 | ™ 7,827 (21,180) 2,059
»  Comercio, restaurantes y hoteles 529,051 | .3421}0 304,867 | .- (54,367 (73,563) 10,004,
" Transporte, almacenamiento y comunicaciones 223,881 2340511 132,301 - (14,693) (142,654) 14,876
. Servicios financiercs, segures e inmuebles 159,599 |. . 208,475 6,951 §... ;L 6M (68,090) 15,632
b Servicios comunales, sociales y personales 842,381 | 1,325,968 117,365 (241,690)4 (478,845)] 119,584
otal 2,740,875 [ 34524961 1,018,842 (843 2434)] (1,226,267)] 139,238
uente: Cuadro 7.
CUADRO 10A: COMPONENTES DIRECTOS E INDIRECTOS
DEL CAMBIO EN LOS NIVELES DE OCUPACION (MEXIC0:1980-1993)
Participaciones porcentuales en el cambio absoluto de cada sector
Cambio en | Por cambio | Por cambio | Por cambio Por cambio Par cambic;
empleo en demanda | en exporta- | componente] en productividad | en insumos
directo interna ciones doméstico de la fuerza de totales
de insumos trabajo unitarios
dEDj DFIj-l-IDD_i_ | DCXjHCXi IGLmr Dpri(DF)+Dpri(DIj) 13i
1=2+3+445+6] © 2 3 4 " 5 [
Agricultura, silvicultura y pesca 100.0% 426 0% 77.9% 183.2% 211.3% 954,
Mineria y petrdleo 100.0%| ... 82.5% 66.3%| - 19.3% -56.9% -11.39)]
Manufactura -100.0% 15419  367.2%0 .77.2% -549.39%, 529
| Alimentos, bebidas y tabaco 100.0% 179.1% 6.4% ~33.7% 119.1% 0.19,
I Textiles, prendas de vestir y cuero -100.0% -66.5% 38.0% -51.6% -19.29 -0.7%,
11§ Madera y productos de madera -100.0%| =~ -38.8G 29.8% -29.99% -57.0% -4.1%
1V Papel, imprenta y editorial -100.0% 306.7% 151.4% -93.8% -559.19%, 94.7%
V Quimicos, derivados del petrdlec, caucho y plasticos 100.0%f  2134% 145.7%| . 183.7% -454.19, 11.3%,
VI Minerales no metalicos, excepto derivados del petrdieo 100.0% 795.7% 814.9%| " .1400. 3%, -2760.7%]  -150.2%
/1} Metsiicas basicas -100.09%, 3.6% 45 .59 -8.0% -140.29% -0.99%;
Il Productos metalicos, maquinaria y equipo -100.0% 30.49 350.5% -135.2%;] -349.49%, 3.6%
IX Otras industrias manufactureras 100.0% -8.0%, 74.99 -23.6% 55.7% 1.0%,
Construccion 100.0% 3.29 0.0%[ - 0.0% 96.8% 0.0%,
Electricidad, gas y agua 100.0% 130.89% 13.1%] ~ 30.5% -82.4% 8.0%
Comereio, restaurantes y hoteles 100.0% 64.7% 57.6% -10.3% -13.99 1.99
Transporte, almacenamianto y comunicaciones 100.0% 104.5%, 59.1% -6.6%, -63.7% 6.6%
Servicios financieros, seguros e inmuebies 100.0% 128.19% 4.4% 04% 42,79 9.8%
Servicics comunales, sociales y personales 100.0% 157.47% 13.9% -28.7%, -56.8% 14.2%
Stal 100.0% 126.0% 44 59, 30.8 3879, 5.1%
iente: Cyadro 7,
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Aunque la dindmica de la ocupacién fue limitada por el relativo

" estancamiento de la demanda interna, ésta siguid siendo el principal soporte

de la creacién de empleos. A nivel sectorial, el efecto positivo de las
exportaciones sobre el empleo, cuando no fue acompafiado por aumentos
en la demanda interna, generalmente fue insuficiente para incrementar en
términos absolutos la ocupacion.

El cambio en el patrén de comercio exterior, que se expreso en el '
fuerte dinamismo de las exportaciones e importaciones, tuvo un efecto neto
sobre el empleo global muy reducido (13.7%), en la medida en que la
expansion de la ocupaciéon asociada a las exportaciones (44.5%) fue
contrarrestada en gran parte por la perdida de empleos resultante de la
disminucion del componente doméstico de Ilos insumos intermedios
utilizados en los distintos sectores {-30.8%).

El efecto neto negativo sobre la ocupacion global de los procesos de
restructuraciéon productiva y laboral {(-39.6%) fue causada fundamentalmente
por el incremento en la productividad de la fuerza de trabajo (-44.7%), que
fue compensado en muy pequefia proporcion por el aumento en los
requerimientos unitarios de los insumos intermedios utilizados en los
distintos sectores (5.1%).
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El efecto directo negativo del aumento en la productividad de la fuerza
de trabajo fue contrarrestado por la expansion de la producciéon solo en
sectores en que el consumo interno predominé sobre la exportacidon como
factor dinamizador de la actividad econdémica. Ademas, con algunas
excepciones, se constata una relacion inversa entre el ritmo de expansion de
fa productividad y el ritmo de disminucion de las remuneraciones reales por
ocupado.

3.2.6. Tendencias generales

A pesar de la gran heterogeneidad en la evolucion y articulacién de
los distintos componentes del cambio en la ocupacion en los distintos
sectores, se advierten las siguientes tendencias generales:

i) La dinamica sectorial del empleo estuvo fuertemente asociada con
la del mercado interno: en 11 de los 12 sectores con aumento absoluto en la
ocupacion (seccion 4.3.1.1) y en 2 de los 5 sectores con disminucion
absoluta (4.3.2.2), la demanda interna fue el principal factor dinamizador de
los requerimientos directos de empleo; en los 3 sectores con disminucion
absoluta en la ocupacioén, en que las exportaciones fueron el principal factor
dinamizador (4.3.2.1), la dinamica del mercado tuvo en efecto negativo que
revirtié el efecto positivoe de las exportaciones. O visto de otra manera, en 13
de los 17 sectores el mercado interno fue el principal factor dinamizador de
la ocupacion y de los 4 restantes, en los que fue la exportacion, sélo en 1 se
incrementd el empleo. Por tanto, en el periodo 1980-1993 el efecto positivo
sobre el empleo de las exportaciones, cuando no fue acompafiado por el
incremento en la demanda interna, fue insuficiente para incrementar en
términos absolutos la ocupacion sectorial.

ii) La disminucidn en el componente doméstico de los insumos
intermedios utilizados en los distintos sectores que integran la economia,
afectd sensiblemente los niveles de produccién y empleo de los sectores
que producen bienes intermedios y, por tanto, la capacidad de generacion
de empleo del conjunto de la economia. Justamente los 4 sectores en que se
redujeron los niveles absolutos de empleo, fueron aquellos (junto con otro
sector mas) en que el cambio en la produccion de bienes intermedios tuvo
un efecto negativo sobre los niveles sectoriales de ocupacion.

iii) La dindmica de la productividad de la fuerza de trabajo fue central
en la explicacion de las tendencias de las remuneraciones reales por
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ocupado. De los 7 sectores con menor dinamismo de la productividad de la
fuerza de trabajo, 5 fueron los que presentaron mayores disminuciones en
las remuneraciones por ocupado. Entre éstos ultimos, ademas de los 2
sectores en que disminuyé la productividad de la fuerza de trabajo, se
encuentran 2 de los 3 sectores en que el aumento en la cantidad de trabajo
fue predominante sobre la productividad del trabajo.

3.3. La marcha de la economia y de la ocupacion formal en México a
partir de 1994

En general, las tendencias de la economia observadas en el pericdo
1980-1993 muestran continuidad durante el periodo que se inici6é en 1994. -

3.3.1. Dimensidn macroeconomica

3.3.1.1. Empleo, produccién, productividad y remuneraciones

Entre 1994 y 1998 !a dinamica del personal ocupado total tuvo un
pequefio repunte con respecto al periodo 1980-1993 (tasa promedio anual
de 2.3%). (Cuadro 11) Aunque el crecimiento mas dinamico de la actividad
econdmica durante este periodo (el producto interno bruto y 'a produccion
bruta totales aumentaron a tasas promedio anuales de 3% y 4.1%,
respectivamente’®) dio impulso la ocupacion, éste fue contrarrestado en
gran parte por la aceleracion de la productividad de la fuerza de trabajo (la
produccion bruta por ocupado aumento al 1.8% promedio anual). A pesar de
esta dinamizacién de la productividad en relacién con el periodo 1980-1993,
la remuneracién media anual real del conjunto de la economia disminuyd
practicamente al mismo ritmo entre 1994 y 1998 (-2.4% promedio anual) que
entre 1980 y 1993.

8 Entre 1993 y el segundo trimestre de 2000, el producto interno brulo se incrementd a una tasa promedio anual de
3.5%.
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CUADRO 11
México: 1994.1998
Tasas promedio anua! de crecimiento de valores a precios de 1993

“Perstpal '| Remunery. | Producto |Produccién] Produccn] Demanda | Demanda Exports-, | Importacién de Importacion de Componente importado

.ibcupado ‘gién 4 interno bruta '_hru{ai po‘r?- interna interna de | clones. bienes y bienes para consu- de insumaos intermedios
. . :ﬁ‘ediaf. bruto B ocupadq': produccién | - senvicios por mo intermedio por | (incluye bienes para maquila)

anual TR & nacional [ v sector de origen (1} | sector de origen (2) (no incluye servicios)

(nimelo def (pfecios | (2 valores | (a valores i Y ‘L (precios {precios (precios (precios (precios
personas) | consumidor| basicos) | basicos) | 0 ,. |compradory comprader) | comprador) productor) productor)
I S T ' (FOB) | CIF CIF(®)
%aﬁua! 1. ﬁinudi % anual | % anual ji ‘&,ﬁ?\ua! ~ % anual % anual % anual % anual % anual 1993 1997 9 anual
1 |Agricultura, sitvicultura,pesca o 032l 4809, 1.79% 1.63% 3319 253% 1,93%) 2.77% 12.06% 12.43% n.d. nd. nd.
2 [Mineriz, petrolec 2 0279 i-1.28%| 2.98% 313%). 3419 3.73% 337% - Baaw 14.08% 14 08% nd, nd. nd.
3 |Manufectura Q 26391  &3alg] 5299 737%F.  #62 5.42% 265% 21.37¢ 14.329, 16 455 nd, nd. nd.
| 1Alimentos, bebidas,tabaco b oo19% 3,049, 3.28% 299% | 2.80% nd. ndf, . nd n.d. 1.59% nd. nd. n.d.
11| Textiles vestdo,cuero T oAy .436.59% 4.64% 6.60%|" ;Goq, nd. ndly o nd. nd. 11.459% n.d. nd. nd.
111 Madera y sus productos Wo1.24% 3699, 2.28% 3.08%}. . 1B2% nd. ndf. < nd nd, -3.80% n.d. nd. nd.
tv|Papel.imprents, sditorial “agew| 43| 2829  340%(" derg nd. n.d.'.’._ e nd. nd. 3.67% nd. nd. nd.
v|Quimicos, petroquimicos T 061% ;.1.427, 4.347, 416%|n @53a% nd. n.d.»:g. ., nd. nd. 12.649 nd. n.d. n.d.
VI |Minerales no metaticos . 2.99% 41TR  2.15% 202%|. 8.I16% nd. nd. X nd. 12.03% nd. nd. nd.
VIl (Metdlicas basicas N0 -346%| 8.68% 8.73%] : a39g, nd. ndf LT ad nd. 11.879 n.d. n.d. nd.
vill ﬁmummmam.mumgm_eqmi & 535%| | c2eig|  921%| 1386%|, dioow nd. nd| Y ong nd. 10.09% nd. nd. nd.
1x|Otras industrias manutecturers  632g|l " Iz 4356%| 889%| % 349 nd. nd. | nd. nd, 2391% nd. n.d. nd.
4 [Construccion 886l 238w 0749 L1A%|  .418% 1.28% Lesgl. - - - - n.d. n.d. n.d.
5 [Electricidad,gas,agua ;}f 17891 . 1779 3.70% 489%( .. 309% 5.049% 505 -11.219 4,389, 4.36% nd. nd. nd,
& |Comercio,restaurantes hoteles c2.83% 4389, 2.02% 214% 1 ° 0009, -0.349% 0.34%1 . .-' 0.79% - n.d. nd. nd.
7 |Transporte,almacenarientn,comunicy 3637, -3.05% 5.47% 5.05%|" 1,379 2.73% 2.78% | h.?o% 1.99% nd. nd. nd.
8 |Servicios financieros,seguros, inmueh) 1829 =,5.75% 2.76% 262%| - O79% 2.55% 2.53% 11.43% 3.24% - nd. nd. nd.
9 |Sanvicios comunates,sociates, - 23|’ o7 140% Laa%| . .0.89%, 1.11% 1L12%1, 1774% -10.92% 2.46% nd. n.d. n.d.
Compras directas en el Interior y/o exterior - L Ry 35.82% 5.64% 5.64%, 7629,

TOTAL [ 2.30 -2.389, 3.00% 4.13% 1.799%, 3.51% 2.08% 17.61% 12.61% 16.27%] 1877% 3040% 12819

(1) Incluye insumqs intermeios importados para magquita. (2) E) total ¥ ol {otal de la manutactura incluysn ins
Fuente: slaboracién propia a partir def SCN de Méxica {INEGI: 2000).

umos intermedios importados para maguila. (3) No incluye administracion pablica y defensa (rama 73).
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3.3.1.2. Mercado intemo, exportaciones e importaciones

El debilitamiento del mercado interno como motor de la actividad
econdémica y de la ocupacién frente a las exportaciones se profundizo a
partir de 1994. Aunque la dinamica de la demanda interna total repunté entre
1994 y 1998 (3.5% promedio anual), la demanda interna de produccién
nacional crecié a ritmos sensiblemente menores, incluso que los del propio
producto interno bruto (2.1% promedio anual), por el fuerte aumento de las
importaciones.

Las exportaciones continuaron expandiéndose aceleradamente
(17.6% promedio anual), lo mismo que las importaciones (12.6%),
especialmente las de insumos intermedios (16.3%).7? Asimismo, el
componente importado de los insumos intermedios siguié incrementandose
(pasando del 18.8% al 30.4% entre 1993 y 1998).5? Este fuerte dinamismo
de exportaciones e importaciones se explica en gran medida por la
expansion de la industria maquiladora -que, por su propia naturaleza, esta
desarticulada del resto de la economia- pero también por la persistente
desarticulacion de las cadenas productivas de las actividades no-
maquiladoras, presente ya desde el periodo anterior.

W

3.3.2. Dimensidn sectorial

A nivel sectorial, la evolucion altamente heterogénea de las distintas
variables analizadas siguié siendo un rasgo distintivo del comportamiento de
la economia a partir de 1994.

3.3.2.1. Empleo, produccién, productividad y remuneraciones

En este periodo continuaron con altas tasas de crecimiento del
empleo los sectores de Otras manufacturas (5.2% promedio anual) y
Construccién (5.6%), a los que se sumaron Textiles (4.9%), Productos

79 Entre 1993 y ol segundo trimestre de 2000, l2s tases promedio anual de las exportaciones, de las importaciones
totales y de las importaciones de bienes para consumo intermedio fueron, respectivamente, de 16.1%, 12.9% y
22.3%.

80 En contraste con e periodo anterior, estas tencencias incluyen a la industria maquiladora, y2 que en 1a nueva serie de
Cuentas Nacionales (INEGI: 2000, p. 18) las importaciones y exportaciones de la maquila son tratadas de la misma
manera que las del resto de la economia: los bienes de consumo intermedio importados son incluidos dentro de las
importaciones totales; las exportaciones son registradas segun su valor bruto. Este cambio metodoldgico explica las
diferencias que presentan para el aflo de 1993 amoas series de cuentas nacionales en los datos de importaciones y
exportaciones, lo mismo que en el componente importado de los insumos intermedios.
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metaficos, maquinaria y equipo (5.2%) (ambas con fuerte participacion de la
industria maquiladora) y Transporte, almacenamientoc y comunicaciones
(3.6%). Disminuyeron sus niveles de ocupacién: Minerales no metdlicos
(-3% promedio anual}, Papel, imprenta y editoriales (-1.2%) (que continu6 su
tendencia negativa) y Mineria y petréleo (-0.3%).

Con mayor crecimiento promedio anual del producto interno bruto
continuaron los sectores de Electricidad, gas y agua (3.7%), Quimicos y
petroguimicos (4.3%), Transporte, almacenamiento y comunicaciones
(5.5%), Alimentos, bebidas y tabaco (3.3%), Productos metalicos,
maquinaria y equipo (9.2%) y Mineria y petréleo (3%), a los que se sumaron
Metalicas basicas (8.7%), Otras manufacturas (4.6%) y Textiles (4.6%).

El repunte en la dindmica de ia productividad de la fuerza de trabajo
siguid sustentandose en los sectores de Metalicas basicas (8.4% promedio
anual), Productos metalicos, maquinaria y equipo (8.3%), Papel, imprenta y
editoriales (4.6%) y Quimicos y petroquimicos (3.6%) que, en el periodo
1980-1993, mostraron un acelerado incremento de la productividad;
adicionaimente, en los sectores de Minerales no metalicos (5.2%), Otras
~manufacturas (3.5%) y Mineria y petroleo (3.4%), en los que se dinamiz6 la
productividad de !a fuerza de trabajo a partir de 1994.

Los sectores en que las remuneraciones reales disminuyeron mas
aceleradamente fueron: Servicios financieros, seguros e inmuebles (-5.8%),
Textiles (-5.6% promedio anual), Agropecuario (-4.8%), Comercio,
restaurantes y hoteles (4.4%), Papel (-4.3%), Minerales no-metalicos
(-4.2%), Madera (-3.7%). En contraste, los sectores con una disminucién en
las remuneraciones reales menor que el promedio de la economia (-2.4%)
fueron: Servicios comunales, sociales y personales (-0.8%), Mineria y
petréleo (-1.3%), Quimicos y petroquimicos (-1.4%) y Electricidad, gas y
agua (-1.8%).

3.3.2.2. Mercado interno, exportaciones e importaciones

La demanda interna de produccién nacional se incrementé sobre todo
para los sectores de Electricidad, gas y agua (5.1%) y Mineria y petréieo
(3.4%), Transporte, almacenamiento y comunicaciones (2.8%), el conjunto
de la manufactura {(2.7%) y Servicios financieros, seguros e inmuebles
(2.5%). Las exportaciones del conjunto de la manufactura (incluyendo las de
la industria maquiladora) continuaron su elevado ritmo de expansion
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(21.4%), lo mismo que las importaciones de todo tipo de insumos
intermedios, particularmente los provenientes de los sectores de Otras
manufacturas (23.9%), Mineria y petréleo (14.1%), Quimicos y petroquimicos
(12.7%), Agropecuario {12.4%) y Minerales no metalicos (12%).

3.4. Conclusiones, perspectivas y alternativas

i} El lento crecimiento de la actividad econémica ha sido, en las dos
ltimas décadas, el principal factor causante de la insuficiente generacion de
ocupaciones formales en la economia mexicana. Ademas, el limitado efecto
dinamizador sobre el empleo de los aumentos en la produccion, fue
contrarrestado parcialmente por el crecimiento, por cierto no muy acelerado,
de la productividad de la fuerza de trabajo. El lento dinamismo de la
actividad econdémica y de la productividad de la fuerza de trabajo fue
particularmente marcado en el periodo 1980-1993, mientras que a partir de
1994 ambas variables, y especialmente la productividad, aceleraron su
crecimiento.

ii) El mercado interno ha perdido importancia relativa frente a los
mercados externos como factor dinamizador de la actividad econdémica y de
la ocupacién. Esta tendencia, que se manifesté claramente desde el periodo
1980-1993, se profundizd a partir de 1994, con la persistente contraccion de
las remuneraciones reales al trabajo y con la continuada expansion de las
importaciones. Sin embargo, a pesar de su estancamiento, por su tamafio
absoluto y por las caracteristicas del modelo exportador que se ha
implantado en nuestro pais, el mercado interno sigue siendo el principal
sostén del empleo.

iii} E} nuevo patrén de comercio exterior, que se comenzd a delinear
en el periodo 1980-1993 y que se consclidd en la década de [os noventa, si
bien ha impulsado de manera efectiva la expansion de las exportaciones,
destacadamente las manufactureras, también ha propiciado un acelerado
incremento de las importaciones. La creciente apertura de la economia
mexicana al mercado mundial, en lo que respecta a las importaciones de
bienes finales ha debilitado progresivamente el papel dinamizador del
mercado interno sobre la actividad economica y el empleo, de por si
restsingido por la continua reduccién de las remuneraciones reales del
personal ocupado. En lo que respecta a las importaciones de bienes
intermedios, ha propiciado la ruptura de las cadenas productivas internas vy,
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por tanto, la desarticulacidn del sistema econdémico. Esta tendencia,
observada desde el periodo 1980-93 en las actividades no-maquiladoras, ha
tenido como expresion extrema la expansion de la industria maquiladora,
que se constituyd en la década de los noventa como el segmento mas
dinamico, no solo de la manufactura, sino de toda la economia.

iv) El nuevo modelo exportador implantado en México en [as ditimas
dos décadas, y que se ha desplegado a través de la expansion de las
exportaciones manufactureras y, en menor medida, agropecuarias, se ha
sustentado en las importaciones masivas de bienes intermedios. Por su
caracter progresivamente maquilador, su impulso a la ocupacion global de la
economia es Iinsuficiente para contrarrestar el lento crecimiento de la
produccion para el estancado mercado interno. El decreciente grado de
integracién nacional de la produccién, particularmente de las exportaciones,
constituye un fuerte obstaculo a la dinamizacion generalizada de la actividad
econdémica y a la creacion de empleos en el conjunto de la economia.

v) Los generalizados procesos de reestructuraciéon productiva y de
flexibilizacién del trabajo, en curso desde los afos ochenta, han tenido un
restringido impacto sobre la productividad media de fa fuerza de trabajo del
conjunto de la economia. En la medida en que, en el marco de una
economia abierta al mercado mundial, los niveles de competitividad y
rentabilidad dependen fuertemente de la dinamica de la productividéd. el
jento crecimiento de esta ultima explica en gran medida la contraccién de las
remuneraciones reales por ocupado y, en consecuencia, el deterioro de los
niveles de vida de la poblacion y el continuado estancamiento del mercado
interno. Ademas, el fortalecimiento de la competitividad y rentabilidad
logrado por la via de la contencién salarial, al sustentarse en la
sobrexplotacion de los trabajadores, tiene limites dinamicos muy estrechos,
tanto en lo econémico, como en 1o social y en lo politico.

vi}) En suma, la limitada capacidad de la economia para generar
empleos formales, asi como las bajas remuneraciones percibidas por los
ocupados, son consustanciales a las caracteristicas del nuevo patrén de
acumulacién desplegado en nuestro pais en fas dos ultimas décadas:
estancamiento crénico del mercado interno; dependencia creciente con
respecto a los segmentos de la economia articulados al mercado mundiat;
caracter maquilador del modelo exportador, que desarticula progresivamente
el sistema econémico y debilita al mercado interno; patrén de competitividad
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basado en gran medida en la contencién de las remuneraciones reales, que
propicia el estancamiento de la demanda interna. Mientras se mantengan
estos rasgos, es previsible que continue la insuficiencia de ccupaciones bien
remuneradas. Aunque la economia sostuviera las altas tasas de crecimienta
que ha experimentado a partir de 1997, los mayores volimenes de empleo
generados serian insuficientes para resolver los acumulados rezagos
cuantitativos y cualitativos de la ocupacién en México. La razones de ello
son: en primer lugar, que la expansion de la actividad econémica depende
crecientemente del dinamismo de los segmentos de la economia articutados
al mercado mundial por la via de las exportaciones y decrecientemente del
estancada mercado interno; en segundo lugar, que la expansion de las
exportaciones, por su decreciente grado de integracion nacional, tiende a
desarticular progresivamente el sistema econémico y, por tanto, a debilitar
aun mas al mercado interno; en tercer lugar, que la competitividad se
fundamenta en gran medida en la contencién de las remuneraciones reales
y, por tanto, en el persistente estancamiento de la demanda interna.

vii) Para revertir la insuficiente capacidad de generacion de empleos
bien remunerados se requeriria modificar de raiz los circulos viciosos
intrinsecos al patron de acumulacién vigente en la actualidad en nuestro
pais. Para que {a dinamizacién de la actividad economica se traduzca en la
generacion de suficientes empleos bien remunerados, se requiere que tenga
como sustento, no s6lo la expansion de las exportaciones, sino la
reactivacién del mercado interno. Tres son las condiciones necesarias para
la reactivacién del mercado interno: en primer lugar, el fortalecimiento del
poder de compra de la poblacién para reactivar la demanda interna de
productos finales; en segundo lugar, la rearticutacion interna de las cadenas
productivas para dinamizar la demanda interna de bienes intermedios; en
tercer lugar, la revision del esquema de apertura indiscriminada a fas
importaciones, para lograr que el aumento en la demanda interna se
canalice primordialmente hacia la produccion generada internamente y, por
consiguiente, para que impulse el empleo en el pais.

viii) E} fortalecimiento del poder adquisitivo de fa poblacién requiere
de una elevacion sostenida de las remuneraciones reales al trabajo, io que
hace necesario modificar las politicas de competitividad para avanzar hacia
un esquema que dinamice efectivamente la productividad. Una politica de
competitividad de este tipo debe, por un lado, privilegiar la innovacion
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tecnolégica generalizada y, per otro, abandonar las politicas de contencion
salarial que, al permitir el desplome de las remuneraciones reales, han
desincentivado la innovacién como mecanismo para la reduccién de costos.

ix) La rearticulacion interna de las cadenas productivas debe
impulsarse por medio de una politica industrial activa que promueva nuevos
esquemas de integracion productiva en dos ambitos: por un lado, esquemas
intranacionales que impulsen relaciones intersectoriales e interregionales
mas diversificadas y equilibradas; por otro lado, esquemas que fomenten
patrones de divisidbn internacional del trabajo menos concentrados y
asimétricos que los existentes y que estén sustentados en
complementaridades productivas -existentes o potenciales- y no en los bajos
costos salariales.

x) La revisién del esquema de apertura comercial indiscriminada a las
importaciones, no solo es necesario para fortalecer el papel dinamizador de
la demanda interna, sino que es una condicion indispensable para rearticutar
internamente las cadenas productivas. La gestion selectiva de las relaciones
comerciales internacionales de nuestro pais es necesaria para que el
desarrollo de los flujos comerciales sea consistente con los objetivos de una
poiitica industrial rearticuladora del sistema econémico y de una politica de
empleo y de salarios expansiva enfocada a combatir los profundos niveles
de pobreza y desigualdad existentes en nuestro pais.



103

4. SINTESIS DE CONCLUSIONES: UTILIDAD Y EXTENSIONES DE LA
APLICACION DEL MODELO

El modelo permite analizar la dinamica del empleo atendiendo a sus
diversos determinantes, directos e indirectos. Por un lado, considera como
las dinamicas particulares de los distintos componentes de la demanda
(intermedia y final, interna y externa; privada y gubemamental, para
consumo y para inversion) afectan los niveles de ocupacion a través de la
incidencia qué tienen sobre la dimension y estructura de la planta productiva
y, por tanto, sobre los volimenes de produccion. Por su naturaleza
intersectorial, basada en la utilizacion de los cuadros de insumo-producto y
en el andlisis de las cadenas productivas internas, el modelo desarrolla
particularmente el papel de {a demanda intermedia en la generacion de
empleo. Por otro, distingue los efectos diferenciados sobre los niveles de
empleo, a través de la trayectoria de la productividad de la fuerza de trabajo,
de los distintos factores involucrados en los procesos de restructuraciéon
productiva y laboral: el cambio tecnolégico incorporado en la planta
productiva (a través del efecto intensidad de capital fijo); la utilizacién de
nuevos materiales, la elaboracion de nuevos productos o [a diferenciacion
de los existentes, la organizacion del sistema productivo y la capacitacion
del trabajo (a través del efecto eficiencia de uso del capital fijo); la
intensificacion del trabajo (a través del efecto cantidad de trabajo por
trabajador. Ademas, permite avanzar en un andlisis cualitativo del empleo al
evaluar las posibilidades diferenciadas de incrementar las remuneraciones
reales a los empleados que abren las modificaciones en los dos
determinantes de la productividad de la fuerza de trabajo: la productividad
del trabajo y la cantidad de trabajo por trabajador. Finalmente, contempla los
efectos sobre la ocupacién de los cambios en las articulaciones de la
economia con los mercados internacionales de bienes y servicios a travées
de la modificacién en los patrones de exportaciones e importaciones de
insumos intermedios.

Ai cuantificar el efecto de cada uno de los determinantes directos e
indirectos del empleo, el modelo permitir analizar en toda su complejidad las
interrelaciones, muchas veces opuestas, entre los mismos. Ademas, al
ubicar el anélisis simultaneamente en los planos macroeconomico,
intersectorial (mesoeconémico) y sectoriat hace posible elaborar
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diagnosticos integrales sobre los cambios cuantitativos y cuaiitativos en la
ocupacion, lo que abre la posibilidad de elaborar propuestas de politica
economica, también integrales, que apunten a remediar la limitada
capacidad del sistema econoémico mexicano de generar volumenes
suficientes de empleos bien remunerados.

La aplicacion del modelo que se lleva a cabo en este trabajo es
limitada en términos temporales (sélo abarca el periodo 1880-1993), de nivel
de desagregacion (a 17 sectores) y porque no cuantifica los dos
determinantes de la productividad del trabajo (la intensidad de capital fijo y
la eficiencia de uso del capital fijo). Sin embargo, estas limitaciones no son
intrinsecas al modelo, que puede utilizarse para realizar analisis con
mayores alcances. Puede emplearse como base para analisis retrospectivos
aprovechando la existencia de matrices de insumo-producto para México
para los afios de 1950, 1960, 1970, 1975 y 1978. Evidentemente, su
utilizacién para el analisis del periodo posterior a 1993 depende de la
publicacion por parte de INEGI o de la elaboracidn por grupos de
investigadores de matrices de insumo-producto mas recientes. Ademas, una
vez salvados algunos problemas derivados de la carencia de estadisticas
oficiales, puede emplearse en analisis que cuantifiquen los determinantes de
la productividad del trabajo, asi como en estudios con un menor grado de
desagregacion (por ejemplo, a 72 sectores), lo que permitiria detallar los
diagndsticos realizados con el modelo. Esto requiere el desarrollo de
investigaciones especificas sobre los volimenes sectoriales de acervos de
capital y sobre la estructura por sector de origen de los distintos
componentes de la demanda intermedia y final de bienes y servicios internos
e importados.

Aunque en este trabajo sélo se esbozan los determinantes generales
de cada uno de los factores que afectan directa e indirectamente en la
dinamica del empleo, el modelo esta abierto a la incorporacion de esquemas
explicativos especificos sobre la trayectoria de cada uno de ellos: los
distintos componentes de la demanda final, los diversos factores de los que
depende la productividad de la fuerza de trabajo, asi como los patrones de
exportaciones e importaciones. Estas extensiones, ademas de profundizar
sobre las causas que explican la dinamica cuantitativa y cualitativa del
empleo, permitirian afinar las propuestas de politica econémica que pueden
ser elaboradas a partir de los resultados de la aplicacion del modelo.
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APENDICE METODOLOGICO: LA DEFLACION
BIPROPORCIONAL DE LA MATRIZ DE INSUMO-PRODUCTO
DE MEXICO DE 1993 UTILIZANDO EL METODO RAS

El modelo requiere estimar las modificaciones en:

i) Los volumenes reales de transacciones entre los distintos sectores
de la economia.

ii} Las proporciones fisicas entre los insumos intermedios consumidos
y el producto generado sectorialmente.

iii} Los volumenes de los distintos componentes de la demanda de {a
que es objeto cada sector.

Como la informacién de los cuadros de insumo-producto se refiere al
valor a precios cormentes de productor de las transacciones intersectoriales,
para contar con una aproximacion a ios cambios en las magnitudes fisicas
respectivas es necesario deflacionar las matrices para expresarlas a precios
constantes.8

La deflacién de las matrices de insumo-producto de México involucra

dos dificultades. La primera es que s6lo se cuenta con indices de precios
. genéricos para cada renglén y columna y no, como seria lo mas adecuado,
con indices especificos para cada una de las transacciones representadas
en las distintas celdas de los cuadros. La segunda es que no todos los
indices disponibles estan valuados a precios de productor. Para las ventas
sectoriales de productos intermedios producidos internamente,
representadas a lo largo de los renglones de los cuadros de transacciones '
domeésticas, Gnicamente se cuenta con los indices de la demanda intermedia
a precios de comprador, y no a precios de productor como se requiere.82
Para las importaciones por sector de origen, representadas a lo largo de los
renglones de los cuadros de importaciones, se cuenta con indices a precios
CIF, que equivalen aproximadamente a indices a precios de productor.83

81 & imer-Thomas (1982), p. 157; Miller y Blair (1985), p. 270.
Los indices de precios de los distintos componentes de la demanda de produccion interna (intermedia, consumo
privado, consumo de gobierno, formacidn bruta de capital fijo, variacidn de existencias y exportaciones), incluidos en
las cuentas de oferta y utilizacion, estan valuados todos a precios de comprador.

3 La valoracion a precios CIF equivale a la valoracion a precios de productor en la medida en que no incluye los
servicios de comercializacion y distribucion en el interior del pals, ni los derechos de importacion. En las Cuentas
nacionales, las importaciones estan valuada a precios CIF "en la frontera aduanera del pais importador™. (Naciones
Unidas: 1968: 6.136, p. 121) Sin embargo, cabe sefialar que esta valcracion incluye "los servicios por fletes y seguros
gue se compran en & exerior” (INEGI: 1984: Toma |, p. 26); “también [...] cuando son prestados por productores
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Para las compras sectoriales de productos intermedios, representadas a lo
largo de las columnas de la matriz de transacciones domésticas, se cuenta
con los indices a precios de productor del consumo intermedio total, que no
distingue el origen doméstico o importado de los insumos intermedios.
Deflacionar una matriz aplicando el mismo indice de precios del
consumo intermedio a todos los elementos de una columna (que es el indice
promedio de los insumos intermedios consumidos sectorialmente) es
inadecuado porque no toma en cuenta que las diferencias en las
modificaciones de los precios de los distintos tipos de insumos intermedios
domésticos -producidos en los distintos sectores de la economia_ y de las
importaciones son muy amplias. Por ello, considerando la homogeneidad
relativa de la oferta de cada sector, la practica habitual es deflacionar las
matrices aplicando el mismo indice a todos los elementos de cada renglon:
para el cuadro de importaciones, el indice de precios CIF de las
importaciones por sector de origen; para el cuadro de transacciones
domésticas, el indice de precios de productor de ia produccién bruta, por la
carencia de indices de demanda intermedia a precios de productor.84 Sin
embargo, este método tampoco es adecuado porque asume que los cambios
en los precios de cada uno de los productos vendidos son iguales al indice
promedio de las ventas totales, lo que es inexacto porque, en los hechos, los
productos que se venden a cada sector comprador son distintos. Esta
insuficiencia disminuye al utilizar, en vez del indice de precios de la
produccién bruta, un indice de la demanda intermedia a precios de
productor, pero no desaparece. Aunque las diferencias en los indices de
precios de las distintas ventas particulares presentan una menor dispersion
que las de los indices de las compras sectoriales particulares, pasarias por
alto como sucede con el método convencional de deflacion, tiene
consecuencias no deseables en el marco de las relaciones contables de
insumo-producto. La primera es que la suma (por columna) de los insumos
intermedios consumidos sectorialmente, deflacionados cada uno con el
indice de precios correspondiente a su sector de origen, no coincide con el
valor del consumo intermedio total sectorial, deflacionado con el respectivo

residentes.” (INEGI: 1994, Tomo li, p. 5). "Por tanto, las cantidades cargadas por estos servicios cuando los prestan
los productores residentes de! pals importador deberan incluirse en sus exportaciones de servicios de transporte y
seguro.” (Naciones Unidas: 1968, 6.137, p. 121)

Por ejemplo Cervini (1993).
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indice de precios del consumo intermedio. Esto implica que los volumenes
de insumos intermedios invariablemente son subestimados o sobrestimados
en los distintos sectores. La segunda consecuencia, derivada de la primera,
es que la diferencia entre el valor de fa produccion bruta valuada a precios
constantes y la suma de los insumos intermedios totales tampoco coincide
con el valor agregado bruto valuado a precios constantes de productor. En
sintesis, las matrices deflacionadas con el método convencional se
desajustan, perdiendo su consistencia contable interna. Por esta razon, los
coeficientes estimados con las matrices deflacionadas de esta manera no
expresan de manera adecuada, ni como aproximacién, las proporciones
reales entre los insumos intermedios y el producto que contribuyen a
generar.

Para deflacionar apropiadamente las matrices de insumo-producto,
sin que se pierda la necesaria igualdad entre los totales de cada columna
con su respectivo renglén, se requeriria contar con indices de precios
especificos para cada celda, es decir, con una matriz de indices de
precios.85 En su defecto, puede utilizarse algin método que considere el
doble caracter de cada intercambio como compra de insumo y venta de
producto; por lo tanto, que combine de forma ponderada, para cada
transaccion intersectorial, los indices de precios, por un lado, de las ventas
sectoriales de productos intermedios y, por otro, del consumo intermedio
sectorial. A continuacién presentamos un metodo biproporcional de deflacion
de las matrices de insumo-producto que elimina la sobre o subestimacion de
los volimenes sectoriales de insumos intermedios inherente al método
convencional y que, por consiguiente, permite contar con matrices valuadas
a precios constantes que son intrinsecamente consistentes en términos
contables en la medida en que sus respectivos totales por rengldn y por
columna coinciden entre si.

En la primera seccion de este apéndice (A1) se exponen las
caracteristicas generales del método RAS, técnica iterativa de uso comiun
para ef ajuste biproporcional de matrices de insumo-producto, que constituye
la base del procedimiento de deflacion desarrollado. En la segunda (A2) se
presenta el método de deflacidn biproporcional de las matrices de insumo-
producto de México utilizando el método RAS, cuya forma de aplicacién esta

85 ajcaide (s. ., p. 37); Marifia (1993, pp. 251-252).
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condicionada por las especificidades de las matrices y de las series de
indices de precios disponibles para México. En la tercera seccion (A3) se
expone el método para obtener las series de 1993, valuadas a precios de
productor de 1980, de la demanda intermedia, necesaria para deflacionar las
matrices, y de los distintos componentes de 1a demanda final. Finalmente, en
la cuarta seccidén (A4) se presenta la matriz de insumo-producto de México
de 1993, desagregada a diecisiete sectores, deflacionada con el método
biproporcional propuesto para valuarla a precios constantes de productor de
1980. Asimismo, se compara esta matriz, con la misma matriz de 1993 pero
deflacionada con el método convencional.

A1. EL RAS COMO METODO DE DEFLACION BIPROPORCIONAL

El RAS es un método de ajuste de las matrices de insumo-producto
generalmente utilizado para actualizarlas temporaimente a partir de la
informacién mas reciente disponible sobre el valor de la demanda y el
consumo intermedios.?® EI RAS es un método biproporcional e iterativo: a
través de repetidas premultiplicaciones y posmuitiplicaciones de la matriz de
transacciones original (x ) por matrices diagonales de muitiplicadores de
renglén ((R')) y de columna ({s’}) se hacen coincidir alternativamente los
totales de cada rengién y columna de las matrices resultantes del ajuste (X’)
con los elementos correspondientes de los vectores de demanda intermedia
y de consumo intermedio que sirven de base para el ajuste®?:

X' =(R)X {8) . (A1)
donde: (R)=({(R')NR?..(R)) (Ala)
(8)=((s'}s")-{s)) (A1b)

El RAS puede usarse para deflacionar biproporcionalmente las
matrices de insumo producto ajustando iterativamente los totales por renglén
y columna con el valor a precios constantes de productor de la demanda y el

consumo intermedios, respectivamente. Esto implica estimar indices de
precios especificos para cada celda de la matriz (x;} como una combinacion

biproporcional, particular para cada una de ellas (r5;), de los indices de

86 O'Connor/Henry (1975b).
Para una presentacion detallada del RAS como método de actualizacion temporal, véase Marifia (1993), cap. 9, pp.
342-352,
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precios de fa demanda intermedia del sector vendedor y del consumo
intermedio del sector comprador. Estas combinaciones ponderan el peso de
cada transaccién particular, por un lado, dentro de fa demanda intermedia
del sector de origen y, por otro, dentro del consumo intermedio del sector de
destino:

X:j =TiX;5j (A2)
A2. DEFLACION BIPROPORCIONAL CON EL METODO RAS

Las matrices de insumo-producto de México forman parte integrai del
Sistema de Cuentas Nacionales a partir de [a de 1970. Por lo tanto, son
consistentes con tas cuentas de produccién (que incluyen el consumo
intermedio, e! valor agregado bruto y la produccién bruta) y con las de oferta
y utilizacion (que incluyen la demanda intermedia, la demanda final y la
produccion bruta).88 Cada matriz presenta la informacion sobre los flujos de
insumos intermedios de la economia mexicana en tres cuadros: el de
transacciones domésticas (XD), que incorpora las importaciones de insumos
intermedios en un renglén adicional a las transacciones intersectoriales; el
de importaciones (XM); el de transacciones totales (XT), que incorpora las
importaciones de insumos intermedios como parte de las transacciones
intersectoriales.

LLa deflacién biproporcional de las matrices de insumo-producto de
México requiere de los cuadros de transacciones intersectoriales domésticas
y de importaciones (XD, y XM), valuados a precios corrientes; asimismo, de
indices de precios de productor de la demanda intermedia de origen
nacional (PDI), de las importaciones de insumos intermedios por actividad
econdmica de origen (PIM) y del consumo intermedio (PCI) para obtener los
vectores a precios constantes de productor que sirven como base del ajuste
biproporcional: de la demanda de insumos intermedios de origen nacional
(DI), de la demanda intermedia de importaciones (1Mx) y del consumo
intermedio (cl).5?

88 Véanse las matrices de 1970 (SPP/BANXICOMPNUD: 1979), 1975 (SPP/BANXICO/PNUD: 1981), 1978
(SPP/PNUD: 1583), 1980 (SPP/PNUD: 1986) y 1985 (INEGI: 1992). Las matrices de 1990 (CIESA: 1993) y 1993
(CIESA: 1997), aunque no fuercn elaboradas por INEGL, son contablemente consistente con e Sistema de Cuentas
Nacionales.

89 Como el SCN sdlo proporciona Indices de precios de productor para el consumo intermedio (PCI} e Indices a precios
CIF para las importaciones de bienes para consumo intermedio (sin incluir servicios), es necesario hacer una
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Los indices de precios de la demanda intermedia por sector de origen
sblo se refieren a la oferta de origen interno, por lo que no consideran las
importaciones de insumos intermedios, para las cuales se dispone de
indices especificos. Los indices de precios del consumo intermedio, al no
distinguir el pais de origen de los insumos intermedios utilizados, si incluyen
las importaciones.?? Por lo anterior, el ajuste biproporcional no puede
aplicarse directamente ni a la matriz de transacciones domésticas, ni a la de
transacciones totales. Entonces, el procedimiento de deflacién se ejecuta
aplicando el RAS a una matriz ampliada de doble dimensién (XN) que
integra verticalmente los cuadros de transacciones domésticas (XD) y de
importaciones (XM) valuados, ambos, a precios corrientes:

XD
XN = {5('1\71] (A3)

Inxn
nxn

Se define una matriz diagonal ampliada de indices de precios de la
demanda intermedia ((PDIT)), que incluye los indices de precios de la

demanda de insumos intermedios domésticos ((PDI)) y de insumos
intermedios importados ((PIM)), y un vector ampliado de demanda
" intermedia a precios constantes de productor (DiT,). qQue incluye ia demanda
de insumos intermedios domésticos (pi,) e importados (1M ):

(D)} 0

205 e (84
DIx

‘333“{?51] 9

A2.1. Primera iteracion

Se deflaciona cada rengldn de la matriz ampliada (XN) con el
respectivo indice de precios de la demanda intermedia ((PDIT)),

obteniéndose una matriz inicial de transacciones intersectoriales a precios
constantes (XN.) y, con la suma por renglon de los elementos de esta

estimacion propia de los indices de precios de productor de la demanda intermedia de origen nacional ( PDI) y de 1as
importaciones de bienes y servicios para consumo intermedio por actfvidad economica de origen (PIM) (seccion A3).
90 \/ease, respectivamente, los Tomos Il y IIl del SCN (INEGI: 1994).
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Gitima, el vector ampliado de demanda intermedia valuada a precios
constantes (DiTx): 3!

XNk =(PDIT}" XN (AB)
XNk U =DITx (A6a)

Los totales por columna de la matriz a precios constantes estimada en
la primera iteracion (xN}) (que corresponde con el resultado del método
convencional de deflacién) no coinciden con los elementos correspondientes
del vector renglon de consumo intermedio valuado a precios constantes
(C1c):%2

UN" XNk#Clk=UN" XN (PCI)" (6b)

A continuacién, se estima una primera matriz diagonal de
multipticadores por columna ((s‘)), que expresa la relacién entre el vector de
consumo intermedio a precios constantes (CI) y la sumatoria por columna
de la matriz ampliada de transacciones a precios constantes (XNk):

(8"} = (Cr){UN"XNK)™ (A7)

A2.2. Segunda iteracién

Con la matriz (s') se ajusta la matriz ampliada estimada en la primera

iteracion (xnk), obteniéndose una segunda matriz ampliada de
transacciones a precios constantes (XN%):

XNk = XNk (S') (A8)
donde: UN" XNi=Ck (A8a)
pero: XNk U # DITx (A8b)

Se estima una primera matriz diagonal de multiplicadores por renglén
((R')) (cuya dimension es de 2n x 2n), que iguala el total de cada renglén de

la segunda matriz ampliada {(xnN%) con los elementos correspondientes del
vector de demanda intermedia valuado a precios constantes (DiTy):

1 (»DIT)* es Ia inversa de la matriz de indices de precios de la demanda intermedia ((PDIT)), cuyos elementos son
los reciprocos de los indices de preclos (1/IPDIT;). Por su parte, U es un vector columna unifarfo.

92 (PCIY" es tainversa de la matriz diagonal de indices de precios del consumo intermedio ({PCI}). UNT es un vector
renglén unitario ampliado (de tamafio 7 x 2n).



112

(R)=(DITe) (XN& U y' (A9)

A2.3. Tercera iteracion

Con la matriz (R') se ajusta la matriz ampliada de transacciones

estimada en la segunda iteracion (xN%) obteniéndose una tercera matriz
ampliada de transacciones a precios constantes (XN%):

XNk = (R') XNk (A10)
donde: XNL U =DITx (A10a)
pero: UNT XNk #Clk (A10b)

En seguida, se calcula una segunda matriz diagonal de
multiplicadores por columna ((s’)). a partir de la cual se realiza la cuarta

iteracién:
(&%) = {CLY(UN"XNR) (A11)

A2.4. Solucién

Se continGia con sucesivas iteraciones hasta que el proceso de ajuste

converge®?, obteniéndose las matrices de multiplicadores totales
((R) y{s}) que permiten obtener |a solucién buscada (XN}) a partir de la

matriz ampliada deflacionada por medio del método convencional (XN ):
XNe = (R )XNk(s )=(R ) (PDITY" XN () (A12)
donde:

®R)=(R) (R - (R) (A12a)
(s)=((s)(s") -~ (s7) (A12b)

XDk
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Este resultado permite conservar la consistencia contable de las
matrices de insumo producto valuadas a precios constantes, pues mantiene
la igualdad entre los totales de los respectivos renglones y columnas.

A3. INDICES DE PRECIOS DE PRODUCTOR DE LA DEMANDA
INTERMEDIA Y DE LOS COMPONENTES DE LA DEMANDA FINAL

La aplicacion del método RAS para deflacionar la matriz de insumo
producto de 1993 requiere contar con indices de precios de productor, base
1980, de la demanda intermedia de origen nacional (PDI} y de fas
importaciones de insumos intermedios por actividad econémica de origen
(PIM). EI anédlisis de los efectos sobre el empleo del cambio en los
componentes de la demanda final de produccién nacional requiere contar,
por su parte, con indices de precios de productor para cada uno de dichos
componentes.

A continuacién se describe el procedimiento de estimacién de estos
indices a partir de las series a precios de comprador del SCN de demanda
intermedia (seccién A3.1) y demanda final (seccién A3.2). En una primera
etapa, los indices se estiman con una desagregacion a 9 sectores (grandes
divisiones) en la medida en que la informacién del SCN sobre los distintos
componentes de la utilizacion de la oferta presenta ese nivel de
desagregacion. En una segunda etapa (secciéon A3.3), se estiman indices
para las 9 divisiones manufactureras, aprovechando que la informacion del
SCN sobre consumo final privado y sobre importaciones se presenta
desagregada a 17 sectores.

A3.1. indices de precios de productor de la demanda intermedia a 9
sectores

A3.1.1. Indices de precios de productor de las importaciones de insumos
intermedios por actividad econémica de origen

Como no se cuenta con indices de precios de las importaciones de
bienes y servicios para consumo intermedio por sector de origen, el indice de
precios de productor (en este caso CIF) de las importaciones de insumos
intermedios por actividad econdmica de origen (PIM) se obtiene a partir de
los indices de precios implicitos (CIF) de las importaciones por sector de
origen de bienes para consumo intermedio, por un lado, y de bienes y
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servicios para todo tipo de utilizacion, por otro. Se utiliza el indice de las
importaciones de bienes para consumo intermedio® para las importaciones
originadas en las grandes divisiones 1 (Agricultura, silvicultura y pesca), 2
(Mineria), 3 (Manufacturas) y 5 (Electricidad, gas y agua), ya que
practicamente sélo constituyen bienes y no servicios.%® Este indice no puede
usarse para las importaciones originadas en las grandes divisiones 6
(Comercio, restaurantes y hoteles), 7 (Transportes, almacenamiento y
comunicaciones), 8 (Servicios financieros, seguros y bienes inmuebles) y 9
(Otros servicios), ya que éstas estan constituidas basicamente por servicios
y no por bienes.%8 Por lo tanto, en este caso se utiliza al indice de precios de
las importaciones de bienes y servicios para todo tipo de uso (cuadro 175).

A3.1.2. Indices de precios de productor de la demanda intermedia de
origen nacional

E! procedimiento para estimar los indices de precios de productor de
ta demanda intermedia de origen nacional es el siguiente:

i) El punto de partida son las series, desagregadas a 9 sectores, de
demanda intermedia total (doméstica e importada) valuadas a precios de
comprador, corrientes (cuadro 25) y constantes (cuadro 79). En estas series
los margenes de comercializacion y distribucién (que incluyen los derechos
de importacién) estan distribuidos entre las grandes divisiones 1
(Agropecuario), 2 (Mineria y petréleo), 3 (Manufactura) y 5 (Electricidad, gas
y agua). Por lo tanto, a diferencia de los cuadros de insumo-producto, 1a
gran division 6 (Comercio, restaurantes y hoteles) no incluye al Comercio y
la gran divisién 7 (Transporte, almacenamiento y comunicaciones) no incluye
una parte del Transporte (la correspondiente al transporte de bienes y a los
derechos de importacién). Por su parte, la gran division 8 (Servicios

" financieros, seguros e inmuebles) incluye los servicios bancarios imputados,
aunque éstos no estan desglosados como en los cuadros de insumo-
producto. Finaimente, la gran division 9 (Servicios comunales, sociales y
personales) incluye, a diferencia de los cuadros de insumo-producto, el

94 INEGI: 1954, Tomo |, Cuadro 178. En lo sucesivo todos los cuadros a los que se hace referencia corresponden a
esta fuente. Cuando los cuadros comesponden al Tomo Il de esta fuente, se hace el sefialamiento respectivo.
95 integramente en el caso de las grandes divisiones 1, 2 y 5 y casi totalmente en el caso de la 3. (Cuadros 67 y68).
fntegramente en el caso de las grandes divisiones 6, 7y 8 y casi totaimente en el caso de la 9. (Cuadros 67 y 68).
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consumo intermedio del sector de Administracion publica y defensa (rama
73).

ii) Se resta a las grandes divisiones 1, 2, 3 y 5 de ambas series los
margenes de comercializacién y distribucién valuados a precios de
productor, corrientes {cuadros 21-24) y constantes (cuadros 75-78),
respectivamente.

iii) Se resta a la gran division 8 de ambas series los Servicios
bancarios imputados (SBl) valuados a precios de productor, corrientes
(cuadro 198) y constantes (cuadro 360), respectivamente.

iv) Se restan a ambas series las importaciones de bienes y servicios
para consumo intermedio por actividad econémica de origen valuadas a
precios de productor, corrientes y constantes, respectivamente. La serie a
precios corrientes se obtiene directamente del cuadro de importaciones de ia
matriz de insumo-producto de 1993. La sefie a precios constantes se estima
deflacionando la serie a precios corrientes con el indice de precios estimado
en la seccién anterior (A3.1.1).

v) Se resta a la gran division 9 de ambas series el consumo
intermedio de la rama 73 (Administracion publica y defensa) valvado a
' precios de productor, corrientes {cuadro 186, tomo lll) y constantes (cuadro
358, tomo lil), respectivamente.

vi) Los margenes totales de comercializacién y distribucién, deducidos
de tas grandes divisiones 1, 2, 3 y 5 de ambas series, son asignados a las
grandes divisiones 6 (méargenes de comercializacién) y 7 (margenes de
distribucion y derechos de importacién). Con este Gltimo ajuste, se obtienen
series de demanda intermedia de origen nacional valuadas,
respectivamente, a precios corrientes y constantes. A partir de estas series
se obtiene el indice de precios implicito de la demanda intermedia de origen
nacional (PDI).

La asignacidon de los margenes totales de comercializacion y
distribuciéon valuados a precios corrientes se hace directamente porque la
anica diferencia entre la serie obtenida en (v) y la demanda intermedia a
precios de productor del cuadro de insumo-producto se presenta en las
grandes divisiones 6 y 7 y corresponde justamente a los margenes totales de
comercializacién y distribucién correspondientes a la demanda intermedia
(cuadro 20). En cambio, la asignacién de los margenes totales de la
demanda intermedia a precios constantes a las grandes divisiones 6 y 7 no
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puede realizarse directamente porque no se dispone con indices de precios
especificos para cada uno de los dos tipos de margenes involucrados. Por
ello, fa asignacion de estos margenes se realiza conjuntamente con la
asignaciéon de los margenes totales de los distintos componentes de la
demanda final, utilizando un procedimiento biproporcional iterativo que
ajusta los margenes implicitos en la matriz, valuados a precios corrientes,
para expresarlos a precios constantes. Los bordes utilizados en este ajuste
son:

a) Los margenes totales de comercializacion a precios constantes de
productor, que corresponden a la produccion bruta del sector comercio
(rama 62), y, por diferencia entre los margenes totales {cuadro 74) y la
produccion bruta del sector comercio, los margenes totales de distribucion a
precios constantes de productor.

b) Los margenes totales de comercializacion y distribucion a precios
constantes de productor de cada uno de los componentes de la demanda:
intermedia, consumo privado, consumo de gobierno, formacién bruta de
capital fijo y exportaciones (cuadro 74).97

Margenes de {Margenes de |Margenes de |Margenes de Margenes de [Mdrgenes
demanda consumo consumode |formacion bruta |exportaciones [de oferta
intermediaa |privado a gobierno a de capital fijoa |a total a
precios precios precios precios precios precios
corrientes corrientes corrientes corrientes corrientes constantes
de productor jde productor [de productor |de productor de productor  [de productor

Méargenes de comercializacion

Margenes de distribucion

Mdrgenas toteles a precios

constantes de productor

A3.2. Indices de precios de productor de los componentes de la
demanda final a 9 sectores

Para estimar los indices de precios de productor de ios distintos
componentes de la demanda final por produccién nacional se sigue un
procedimiento similar al utilizado en el caso de la demanda intermedia.

97 El Sistema de Cuentas Nacionales no asigna mérgenes a la variacién de existencias.
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A3.2.1. Indices de recios de productor de Ias importaciones para
consumo final por actividad econdmica de origen

Los indices de precios utilizados para deflacionar las importaciones
de bienes y servicios para consumo final son los siguientes:

i) Las importaciones para consumo privado y para consumo de
gobierno provenientes de las grandes divisiones 1, 3 y 5, con el indice de las
importaciones de bienes para consumo final (cuadro 179); de las grandes
divisiones 6, 7, 8 y 9, con el indice de las importaciones de bienes y
servicios para todo tipo de uso (cuadro 175).

i} Las importaciones de bienes de capital fijo provenientes de [as
grandes divisiones 1y 3, con el indice de las importaciones de bienes para
formacion bruta de capital fijo (cuadro 180), y de la gran divisién 9, con el
indice de las importaciones de bienes Y servicios para todo tipo de uso
(cuadro 175).

A3.2.2. Indices de precios de productor de la demanda final de
produccién nacional

i) Se parte de las series totales (de bienes Yy servicios nacionales e
importados) de cada uno de los componentes de la demanda final valuadas
a precios de comprador corrientes y constantes: consumo privado (cuadros
26 y 80), consumo de gobierno (cuadros 40 y 94), formacion bruta de capital
fijo (cuadros 44 y 98) Y exportaciones (cuadros 56 y 106).

if) Se restan de las distintas series los respectivos margenes de
comercializacion y distribucion valuados a precios de productor, corrientes
(cuadros 21-24) y constantes (cuadros 75-78): a las series de consumo
privado, de las grandes divisiones 1, 2, 3 y 5; a las de consumo de gobierno,
de las grandes divisiones 1, 2,y 3; alas de formacion bruta de capital fijo, de
las grandes divisiones 1 y 3, a las de exportaciones, de las grandes
divisiones 1, 2 y 3.

iii) Se restan a las distintas series las respectivas importaciones de
bienes y servicios por actividad de origen valuadas a precios de productor
corrientes y constantes. Las importaciones a precios corrientes se obtienen
directamente del cuadro de importaciones de ia.matriz de insumo-producto
de 1993. Las importaciones a precios constantes se estiman deflacionando
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las series a precios corrientes con los indices de precios estimados en la
seccién anterior (A3.2.1).

iv) Se resta de la gran division 9 de ambas series de consumo de
gobiernc el valor agregado bruto de la rama 73 valuado a precios de
productor corrientes (cuadro 196, tomo Ill) y constantes (cuadro 358, tomo
fil), respectivamente.

v) Los margenes totales de comercializacion y distribucién son
asignados a las grandes divisiones 6 (margenes de comercializacién) y 7
(margenes de transporte y derechos de importacion) de los distintos
componentes de la demanda final. Asi, se obtienen series para cada uno de
los componentes de la demanda final por produccion de origen nacional
valuadas, respectivamente, a precios corrientes y constantes y, a partir de
estas series, se obtienen los indices de precios implicitos correspondientes.

A3.3. Indices de precios a 17 sectores

tos indices de precios CIF de las importaciones de productos
intermedios y finales por sector manufacturero de origen, se obtienen de la
misma manera que los de las 9 grandes divisiones (secciones 3.1.1y 3.2.1),
en la medida en que el SCN presenta los indices respectivos desagregados
a 17 sectores.

Para estimar los indices a precios de productor de los distintos
componentes de la demanda de origen doméstico de las 9 divisiones
manufactureras se efectia el siguiente procedimiento:

i) Para el consumo privado se aplica un procedimiento biproporcional
iterativo que ajusta el consumo privado a precios corrientes de productor de
cada division manufacturera (I-1X), registrados en la matriz, y sus margenes
respectivos (que se obtienen por diferencia con respecto al consumo privado
a precios corrientes de comprador del SCN) para expresarlos a precios
constantes de productor. Los bordes utilizados en el ajuste son, por un lado,
el consumo privado a precios constantes de comprador de cada division
manufacturera (de las cuentas de oferta y utilizacion del SCN) y, por otro, las
estimaciones para la gran divisién 3 (obtenidas en la seccidon A3.2.2) del
consumo privado y de sus respectivos margenes de comercializacion y
distribucién a precios constantes de productor.



Consumo privado a
precios cofrientes
de productor

Mérgenes del consumo
privado a precios
corrientes de productor

Consumo privado a
precios constartes
de comprador

Vil

Tatal manufactura a precios
constantes de productor
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i) Se estiman indices a precios de productor de fa demanda
intermedia, consumo de gobierno, formacién bruta de capital fijo, variacion
de existencias y exportaciones aplicando un procedimiento biproporcional
iterativo que ajusta los respectivos valores a precios corrientes de productor
de la matriz para expresarlos a precios constantes. Los bordes utilizados en
el ajuste son, por un lado, la produccion bruta a precios constantes de
productor neta del consumo privado y, por otro, las estimaciones para la
gran divisién 3 (obtenidas en las secciones A3.1.2 y A3.2.2) de cada uno de
los componentes de la demanda a precios constantes de productor.
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Demanda |Consumo de |Formacion bruta |Variacion Exportaciones | Produccién bruta
intarmadia a |[gobiemo a  |de capital fijoa }de existencias a |a neta de consumo
precios precios precios precios precios privado a precios
commientes. |corrientes corrientes. commientes comentes constantes

de productor |de producior de productor de productor de productor |de productor

Vit

Vil

A4. DEFLACION DE LA MATRIZ DE INSUMO-PRODUCTO DE MEXICO
DE 1993

_ La metodologia aqui expuesta se utiliz6 para deflacionar

biproporcionalmente fa matriz de insumo-producto de México de 1993,
desagregada a 17 sectores, para valuarla a precios constantes de productor
de 1980.

Ad4.1. Matrices deflacionadas con el método convencional

Los resultados de deflacionar los cuadros de transacciones '
domésticas y de importaciones por medio del método convencional se
presentan en los Cuadros A1 (transacciones domésticas) y A2
(importaciones). Destaca la magnitud de los desajustes que presenta !a
matriz de transacciones domésticas con respecto a los valores a precios
constantes del consumo intermedio (de las cuentas nacionales). Las
diferencias entre los totales por columna de la matriz deflacionada
(C1 Matriz) y los respectivos consumos intermedios sectoriales deflacionados
con el Indice de precios correspondiente (Cl CTE) fluctian entre -23.23%
(Comercio, restaurantes y hoteles) y 40.71% (Electricidad, gas y agua), con
una media de los valores absolutos de las diferencias de 13.99% y una
desviacién estandar de 17.39%. En el caso del valor agregado bruto (VAB
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MatrizVAB CTE), las diferencias fluctian entre -20.05% {Electricidad, gas y
agua) y 19.27% (Metalicas basicas), con una media de 9.84% y una
desviacion estandar de 11.58%. Derivar inferencias sobre las proporciones
fisicas entre insumos y productos a partir de la matriz deflacionada con el
método convencional es, por ello, inadecuado.

A4.2. Matrices deflacionadas con el método biproporcional

Los resultados de la aplicacion del método biproporcional de
deflacion, después de veinticinco iteraciones, se presentan en los Cuadros
A3 (transacciones domésticas) y A4 (importaciones). La bondad del métedo
de ajuste propuesto se manifiesta en la eliminacion de las diferencias,
presentes cuando se utiliza el método convencional de deflacion, entre los
totales por columna de la matriz y los respectivos consumos intermedios
sectoriales valuados a precios constantes (Cl Matriz/Cl CTE). Por ello, ias
matrices obtenidas con el método biproporcional de deflaciébn son mas
adecuadas para aproximarse al andlisis de las proporciones fisicas entre
insumos y productos.
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CUADRO A1
MATRIZ DE TRANSACCIONES DOMESTICAS DE 1993
MILES DE MILLONES DE PESOS DE 1680
DEFLACION POR RENGLONES
[} 2 [ " n [ v [] Vit vy [ 4 5 [] 7 [] Comuma Coneumo Fam. bruta Vadacidn  Exports- | Demanda | Produccion |
Privado goblemo capitel i ciones final brta

1 [Agrciur, sivicutns y pesce 50804 0 237712 1283 12,188 1419 1474 " ) [ 03 [ 4 [ 0 ¢ 0 221,457 [ 0830 sa40 27883 208200| 584,129
2 |Minacls ¥ patriies 1215 20204 134 %3 [ 200 45708 14442 20013 47T 2049 4IEA7 24582 [ [ 101 [ e n (1] 27 epsadf  roerr]  2e2a42
| {AZmantos, bebides y tabaco 2813 0 157185 4700 o 234 g0 0 0 1] 0 o [ 0 [ [ [ 791,840 a8 785 1g82  Jose7| ras2e1]  gszzee
Il |TaxtSes, prandas de vesty y cusro 1,022 22 2490 230728 (13 47 1677 a2 % 12m 247 581 157 1,435 73 202 0 157,708 ELES 356 W2 08| 192518f 240,008,
i [Madere y productos de meders L~ 1 ] 162 BTM 1782 485 L] [ X111 351 11587 ] 54 ] w o i 30,508 42 2930 185 r2on| 40900 77,834
v |Prpet, inprants y sdioesl 2230 t74 10427 2878 1M 24215 12007 3285 ap 0507 B13 2858 €53 25742 2670 7320 12777 of tazral 22120 2442 1g 213 4050] 20012 144291
V |Quimtcos, derivedos del petrsieo, caucho y plisticos | 52785 3173 18788  Jotap 2450 700 65100 BO00 2987 17,838 2317 24557 3200 189040 48907 5850  Se.784 o] 203808) 123878 3,003 228 1.0 61,005] 181212  sTamie
| o matihcos, sxtepto delpetrtan{ 1,522 5 6515 51 [.H] 51 2241 2007 278 aTas 281 ev 21l 7] 13 s 1738 w0ze 0| 100as2] 272 2077 m 217 1028]  432974| 153138
ik [sdatiticas bitaicns 1853 1435 3s4 28 3/ 18 183 1118 51708 38730 1,475 80889 150 1378 [ 218 1485 o 1Brate] 2218 30 £ 38¢  21720f  24.824) 2122M
A Productss metiicos. maquinere y equpe ERET] 300 8850 S40 sa8 411 1540 1,308 2404 M7 H8 10451 a8c 1870 124n THG 18599 of eas37| 92288 32 197,050 283 207080) 587,013 8es4sc
X |Otres industnas manutecturecas ] [ 0 211 [ " " [ ] “ L] 145 &7 184 100 521 3 [ ze84| 20508 303 A 2 218 57001 50,045
1 |comtuccian [] [ 0 [] 0 ] [ ° [ 0 [ [ [ o 0 0 [ [ [ [ 0 a2 [ 0| o2 a14p02
- |Elcticiiad, e y sgue 5208 2148 TS 1853 30 2405 tEMIZ 7B SAM 4010 06 2850 B8 14505 3003 5583 5402 o e217ef 22738 3a41S 0 [ Ll 721 120442
| |Comettio, mstaurnten y hateles T4 4561 70820 18385 I8 OB 23,933 5882 63544 42503 2807 L5 8478 MO0 T 823 3012 0| 3s0781] 42392 4072 14eaT2 0 352100) 1,442, 345( 1,704,108
T , iy ¥ 8723 2430 178 a4In TS5 1486 8030 1848 2002 10710 BIT 14300 1,700 35038 14500 10100 19424 o o204 322801 BTI6 10826 0 13508 4025 ss0a9
| [Benvic Hros, seguros ¢ AT} M7 6085 2887 6F 193 3290 1871 ™ ean 408 18705 1,520 54832 0075 10045 am0ee  pas| 250010 4esare  mass o 0 o] 47735 738845
_| Bervicion comunales, sociaien § personsies 3088 3043 12044 1004 384 14B¢ 0403 2888 1508 0880 202 14588 1773 TRIT7  TAI0 36471 42450 0] 242537| 378587 408818 125 O 7] podo45| 1044582

Insumos Nacionay 197683 44021 $81.870  GRBM L83 50345 270335 00006 101808 182705 13,104 330813 51231 207.740 140.108  A7.850 200600 G4.520( 2,000.471|2.508.044 440,048 DUZTI7 10000 1.024.108) 0.057 333 8,845,804

Importaciahes Totxien 11,882 0883 BB450 1D sOT 4110 1915t 67280 40850 21480 190,800 GOBE 20510  B.87Y 603 BASR2 5014 10,179 0] 653004

Consume Intermadic Matriz 208,365 SAG04 GICAZE 110380 I504D G400 215006 5000 123088 3ET004 22071 385,124 80.102 20M253 206827 Q3484 208787  B4S20 3,304,535

Vaior Agregedo Bno Metiz A4 207,508 220960 120877 41,885 TATOS IS0IZ) STATH 80140 322848 30874 2RATH 80345 1628853 373082 843381  ITITES -84 520 5481000

Velor Bruso de Prodiuseidn 384120262412 G32389 240000 77634 144701 STAD18 153,13 212234 085450  S0.045 814,802 120447 1704100 £80.310  TISBL5 1,044 887 of 0,840,804

Consumo IMermedio CTE 182.712 07,790 015870 125924 40,103 7853 349040 82007 137.AB7 I92809 27,008 310820 AZTHA 49408 172351 OBAN1 232817

C1 MalrteC| CTE (Dierancis %) N 007% TN LN -10.98% O4PN DB 4T0% 047N CTETH ATANN 1TATH 4009%  LZ3D9N (RN AR 14.80%
va»\gnmosnmcwe 4417 194813 A8 11442 37T 87330 225872 G0N0 TAT4S 201550 32037 303982 86733 L4538 40T RBY 841,034

VAS MastVAS CTE (fferencls %) DETH 08N A% 400% 11.01% 19.00% 1481% 320% 10.7%  10.8Y% 15.90% -17.06% -20.06% BO2%  940% 03T

uente: Elaboracion propia a pantir de CIESA {1997} e INEGI (19986).
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CUADROC A2
MATRIZ DE IMPORTACIONES DE 1993
MILES DE MILLONES DE PESOS DE 1980

DEFLACION POR RENGLONES
1 2 | n 1] N v wvi Vil vill B 4 5 7 8 ] Serv. bancy Demanda
imputados| itermedia
Agricultura, sivicultura y pesca 8223 0 34207 459 226 0 1684 0 0 0 14 [¥ o 0 0 [ 14 o]l 42828
Mineria y petréleo 0 559 7 ] 1] 14 283 2793 2869 145 1,152 21 14 0 7 297 o 0 8,158
Alimentos, bebidas y labaco 672 0 26435 2,921 0 [+ 1.537 0 0 0 85 0 4] [ 0 0 ¢ 0 31,650
Textiles, prendas te vestir y cuerc 315 281 1551 14514 4 0 aar 4] 0 85 149 0 153 a 0 0 426 1} 18,016
| |Madera y productos ds madera 388 k] 185 4 3,846 13 55 1] 0 25 0 1.041 83 0 0 o} &5 0 5,634
/ |Papel, imprenta y editorial 22 1" 347 7 0 168,082 573 254 o 518 590 [+ 22 0 72 628 380 o 21,578
- |Quimicos, derivades del petrieo, caucho y pldsticas 387 1,244 3,429 1.180 45 209 79672 1,000 1886 7.958 2047 360 738 [} 8,979 169 4,423 o] 119,087
| |Minerales no metélicos, excepto denivados dal petrdlea 0 620 18 4] <] 0 625 875 713 1,760 804 3,520 187 1] ;-3 0 443 0 9,451
I |Metélicas basicas 0 341 225 o 0 6 135 0 12504 15384 0 139 232 1] 148 200 Q 0 43,058
Il | Productos metdlicos, maguinaria y aquipo 169 5,884 2,014 23 104 184 2,287 45 3522 153737 a3 9,545 6,424 o) 27,300 20 2,902 0 215271
. |Otres industriss mamdactureras 22 179 7| 59 0 642 73 0 [:} 808 3525 6 112 1] 497 6 7,488 0 13,564
Construccion 0 [+ a 0 o 0 0 ] v} [+} ¢} ] 0 1] L+] [+] 0 [+] 0
Electricidad, gas y ague o 280 0 0o o] 0 1] o] o o 0 0 846 0 4] 4] 0 a 1,238
Comercio, restasurantss y hoteles 0 0 o 0 o 0 0 0 0 0 0 o] 0 506 0 0 0 0 505
Trensporte, aimacenamiento y comunicaciones 0 0 o] 0 o 0 0 \] 0 0 4] 0 0 0 20,284 4] 4] 0 20,284
Servicios financieras, seguros 8 inmuebles 0 o [} ] o] 0 0 a [ 0 o 0 0 o 0 4,295 o 0 4,295
Servicios comunales, sociales y personates 0 545 0 0 0 0 0 0 0 0 [} 97 [ 0 120 0 &0 1] B12
Imporacionas Totales 11,602 9983 68450 19507 4110 19,151 07,260 4968 21480 180,699 8,958 29510 @@e71 505 58,532 5614 16,179 0] 555454

uente: Elaboracion propia a parir de CIESA (1997) e INEGI (19§6).
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) CUADROQ A3
MATRIZ DE TRANSACCIONES DOMESTICAS DE 1693
MILES DE MILLONES DE PESOS DE 1880
DEFLACION BIPROPORGIONAL
1 2 1 " ] w v vl i i X 4 5 ] 1 ] [] Barv. banc] Demenda | Consumc Conzumo Form. bruta Variecidn Exporta- | Demanda | Praduccion
Imputados | Intermedie| Priveda goblemo caphal fjo_sxmiencis  clones Tl bruts

T {Agricutture, sivicuturs ¥ pesca 52,008 0 2471148 1501 1adn 1,800 1871 19 0 [} 228 [} an 1] -] Q 1,794 0] 313.020] 223452 Bes 0.8 0,440 27,58]| 268208 584,120
2 [Mineria y petrsien e 32083 120 2 ) 303 60R03 13,508 31,187 3832 3805 150m0 17,587 ] 0 roe 487 o[ 1405 118 R 21 -27 69,843 70917 282,412
I |Almentos, bebidas y tabeco 24 051 0 157340 5.508 [} 3031 11am o a 22 [ -] T o [} 0 5438 O] 20T027| Fti8d0 58 TS 1682 0.587] 745201 052,248
* Tlmﬂ,pund-lmmwy:unm T8 F1] 2192 31568 [ ] 24 1,182 187 L] 1,340 07 455 " 1,033 550 - 13 5,451 0 47.550] 157,798 k] 58 382 33808 92518 240.008
I IMadem v procuctss da medery 830 ] 9 o4 0,841 2.240 589 55 ] 18 @7 19237 10 80 ] 1us 580 [}] 015 0,508 42 2830 15 7,208, 40,609 TT 834
IV |Papel impranta y ol 2249 107 8,489 2400 145 22573 13088 2318 557 a628 808 1992 428 Hare 1047 PAL ) 10,252 0} tt427m 12120 3442 110 m 4059 30,013 144201
vV [Quimieos, darvedos del petrbles, caucho v phisicos 41329 4000 1539t 32130 018 9300 104834 7740 2478 2020 a5 2,71 244 20450 30,288 0113 0928 0 w3808 125878 X 208 1,00 §1025| 11,312 574018
V1 |Mineraies no matibcos, #xcepto durivados del peinilen 134 523 ased 1] il 68 26870 13032 a2 4TS 395 86 E5? 187 LiH ) aar FAK: ] 10,358 @] 109t n2n 2077 n n 10,120 43012 153,138
Vil [Methlices bisicas 1,288 1820 A 304 a0 1332 1,347 1074 58073 43883 1460 07,004 "ur 1,012 402 230 1.3%7 0| 187410 2,315 30 4 86 iRy 24,024 212,234
Wiil| Productos metéicos, maquinaris y equino 2425 407 8.088 .41 ] 572 481 1754 1,259 2738 39020 145 4.804 278 8.102 10,530 ass 14,082 0 08,437, 2288 M2 197,050 203 297.080| 667013 085,450
X 1Otes Industriss menutactueres 4014 [} ] 32 o 0 13 0 a 52 114 138 50 e a7 500 a7 [ 2,884 28908 303 3,713 25 24118 57,081 30,045
4 |Construceka -] 0 1] ] 0 [ o [} o [} [} 1] o o L] ¢ '] [} ) [} 0 814802 0 0] 814807 514,002,
5 |Elctcided, gas ¥ ague 3910 2,504 .50 1,680 n2 ar21 1708 Ten sam 202 43 2270 sam 10,087 2483 51T 4,808 - 02178 213 1415 ] [} i‘ 131 | n 120,447
9 {Comercio, esisumntes ¥ hetulen 18,791 5770 84046 10440 4112 1523 27,052 s5M8 7384 arEsn 3236 20438 8180 3155 2013 (81 27,717 o s0,783| 942,292 40812 144172 0 352100) 1,442,345 1,764,108
T T , y 4002 2080 18077 4,309 ‘LY 1801 8743 1 7RS 2237 11,505 T35 14,892 £ 188 48,407 11,780 10,880 15080 o] 100,294 372801 8,710 10,824 Q TA500| 420,025 580,310
8 | Serv . BOgUras w 5,140 1,111 5113 2,805 788 2,124 RXL] 1857 a8 [ R4} 538 12,184 1029 70,005 7,540 11033 3xare D4.520F 258,010 480470 8,258 0 o 0| arraas 736,845
T |8srdcios comuneies, sociales yp 13 2.174 2530 10013 1.749 a2 1518 esdM 2820 1580 9,008 230 11,188 1101 97,109 21,445 38,377 M 50 0] 2425377 a7esar 408418 frel ] 18317 802.045] 1,044 587

Insumas Neciansles 160320 55700 348718 104010 35804 57,384 256,190 58,580 114230 207488 10,183 47.757 M4m0 800 121707 0,z 218,757 BA520| 2.800.471|2.508,644 440048 PI2TYT 10,800 3,024 104] 8.037,333] 8.548 804

Importaciones Totses B308 12000 88084 20214 4407 10801 U325 4497 F1250 101,308 11,755 23083 8,254 508 30304 8,485 13,000 0} 855484

Consumo lntermedio Matrir 160,112 87,700 813870 125124 40,103 70,055 340040 62907 137480 393801 27008 3100 42,714 M08 17235% 5811 22617 04,520] 3,384,035

Velor Agregado Brutn Matrtz 414417 tR4813 330810 N442 37T arads 28T BOA30 74745 201,380 32,007 303082 85,733 1444088 407083 841 oM 811,085  .p4520] 5,481,809
__|Vslor Bruto de Produceién 584,120 282413 952288 240000 77834 144201 S74013 153,138 212234 BABA50 55,045 814,402 120447 1,704,108 840310 70,845 1,044,882 9 3848804

Consunc (ntermadic CTE w712 A7709 815070 125,124 40,103 7B6s5 340,040 82007 137.489 303801 27008 30820 42714 MO8 (72351 eS8 222817

€1 MeialCt CTE (Difwencle %) G00% 000K Q00% 000% 0O0% 000N OOUK 000% 000K 000% ©COO% 0P 000N  000% 0G0  O00%  0o0O%,

Valer Agregado Brute CTE 41417 194813 330818 114942 7,731 87320 A58 0139 T4 Ta5 201550 I2.037 303902 8073 1444008 407088 041034 811,985
_J VAS Mevizvas cTE DO O0OM  000% 000N _O00M 000X  00O% 000K 0O0% | 000% 000% O000% 0.00%  0.00%  0.00%

Fuente: Elaboracién propia a  partir de CIESA (1997} e INEGI {1996).
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CUADRO A4
MATREZ DE IMPORTACIONES DE 1993
MILES DE MILLONES DE PESOS DE 1980

DEFLACION BIPROPORCIONAL
1 2 I 1} u v v vi vl v x 4 5 7 8 ] Serv banc| Demands
imputados| intemedia
Agricultura, sitvicultura y pasca 5,355 0 34515 540 265 0 2118 0 1] 0 19 0 o o 0 0 14 0 42,826
' |Mineria y petrdlea o] 647 8 0 0 15 293 2445 2968 148 1,308 18 9 [+} 5 2895 1] 0 B.158
Alimantas, bebidas y tabaco 559 0 25785 3,324 Q 0 1,069 0 o} 0 113 0 0 0 o 0 [+ o] 31,650
| |Texti'es, prendas da veslir y cusro 234 342 1352 14,760 L] ] 356 0 0 307 178 V] 167 0 0 0 66 [+ 18,016
| |Madera y productos de madera 304 k) 171 38 3,900 15 63 4] 0 29 0 Ba2 47 0 0 o 50 [+ 5534
V |Papel, imprenta y aditorial i5 12 270 70 0 18279 558 208 0 49? 628 4] 14 o 52 586 292 o 21,578
/  |Quimicos, derivedos del petréleo, caucho y plasticos 2,779 1,481 2,687 1,159 45 230 83613 887 1,957 8,264 3,355 280 4858 ¢ 7.792 170 3,670 o 118,087
/i {Minerales no metélicas, excepio derivadas del petrdlea 4] 785 14 0 ] o o8 838 808 1873 751 2948 121 4] 22 0 396 1} 9,451
/M |Metdlicas bdsicas ] 420 199 0 Q T 149 0 13750 18,750 0 11,325 164 ] 121 Fakl 0 0 43,088
/Ml | Productos metélicos, maequinaria y equipo 123 7.030 1,725 233 104 205 2,442 40 37586 162,450 1,058 7.538 4408 0 21,687 20 2,450 o] 2152M1
X |Otras industries manufactureras 17 223 30 93 o 749 81 D ] 978 4304 5 80 1] 414 [} 6,583 o 13,564
| [Construccién 0 0 o 4] 0 0 o 0 0 ] 0 o) 0 0 o} o] 0 o o
y  jElsctricidad, gas y agua 0 430 [+] ] 0 1] 1] 0 o 0 0 4] 808 1] 0 4] Q 0 1,236
5 |Comercio, restaurantes y hoteles 0 1] [} /] ] ] v} 1] o 1] 1] v} 0 505 0 a 0 il 505
| Transports, almacenamiento y comunicaciones o] 0 0 0 o] o 0 0 0 0 4] 0 4] 0 20,384 0 0 0 20,384
) |Servicios financieros, seguros e inmuebles 4] 1) 0 0 4] 0 o] 0 0 0 0 0 0 o] 0 4285 0 0 4,295
) |Servicios comunales, sociales y personaies 0 611 0 0 0 0 0 0 0 0 0 72 0 1] 89 0 40 0 812
knportaciones Totalss 9386 12000 68654 20214 4407 19801 92,256 4417 23250 191,385 1 1,755 23063 6,254 505 50,564 5585 13,860 8] 5565464

- uente: Elaboracion propia a partir de CIESA (1997) e INEGI (1996).
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APENDICE ESTADISTICO

A continuacién se presentan los cuadros que registran los resultados
de la aplicacién del modelo:

Cuadro I: Componentes del cambio en el empleo directo

Cuadro ll: Componentes del cambio en el empleo indirecto

Cuadro lIl: Componentes del cambio en el empleo directo e indirecto
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CUADRD I Componentes del cambio en el empleo directo

Namero de ocupaciones remuneradas

Cambio ert Por cambio en produccidn bruts Por cambio en productividad de la
empleo fuerza de trabajo
directo [ For camblo JPor cambio &n demands miana Par cambio  Por cambio
on exports- or cambio [Por cambio en demanda intermedia en cantidad  en produc-
clones on deman qFor cambio en requeririsntos umitartos [For cambio en produceidn de trabajo  tividad de!
final interna de insumos [Por cambio  For cambio |bruta total Por cambio Por cambio por trabajo
intermedica| en imsumos components on demanda en trabajador
domésticos| totades doméstico interna exports-
unitados  ds insumos. ciones
1 ‘; > 2 %an ; Eﬁl ;EE“ ] b=, P T ' ‘ifl; fi=lia+ib w < i Aifigaprjaxbz DEaTj D:bﬁ
={2+3+4) Ja+3b a i ja+Hb [ Hi jin i + !
1 Agriculura, sivcutur y pesca 251,156 157,176 K3 334,703 FLEE (383 025)| (23730 &80, 189 779,861 \ 44, (330.603)|  (325,899)  (204,702)
2 Mmeria y petrdino 46,288 15,056 53,551 (2,604) 56,155 3,716 (3,237} 8,952 52439 40,800 11639 (26.319) {54,092) 27,774
3 l Menufactura { 1;&4352 352 ggi 170,212 190 363 79,%19 (83,851) 6,034 (89,905)] 163870 8? 33‘ 7: 8532 gfggg:g; ('ﬁ gggg; ('(’réé’?‘l‘g;
Almontos, babkias y tebaco 002 5. iﬁ,m E,iﬁ g B { X 5535 31,433 . . A .

H Texttos, prendas de veatir y cusro (96.284) 20405 ) (107,235)] (51,288)| (55,949)] (50,368) (681) (49.687) 5581 (12,730 7,149 (18,454) (33,925) 15,471
111 Maders y procucton de maders (41,196) 8,110 (23.840)1 (133y| (282n| (4020 {1,697 (12.327 1,497 (2,670) 4,167 {23,466) (2,597} {20,869)
1V Papel wmprents y sctortat (5,587 2,273 23,375 (139 23511 52 5,200 (5,239) 23,459 17,273 6,186 £31,236) 4,593 {35,829)

V Quimicos, derivados dol petriieo, caucho y 23,738 18,380 112,159 17,473 94,687 46,289 2,689 43,600 48,398 33,191 15,207 {107.801) (42,830) (64,971)
Vi wa o metlicos, excepta dertvados del pelrok 1,474 8,042 34,124 1,790 32,334 18,427 | ~ (2,214) 20,641 13,907 9938 3969 (40,692) (5,769) (34.923)

VIl Metsdcas basicas (44.007) 8,667 9,024 (451) 9475 (3,924) (998} (3,526) 13999 2,040 11,358 (61,697) (21,337) (40,360)
il py metibeos, ¥ aquipy (77.537)] 247.%05 (54,166) 14,181 (68,346)| (101,972 2.826 (104,798) 33626 9,357 24,270 {(270,877) (82,765) (188,111)
1X_Ctrus inckstrius memtactrores ?4.962 25787 (;2.:;5) %:.OM {6,262} {7.898) 366 (8,265) 1638 1,241 »¥3 73.32 1 z;g';gg 463' 7532

}  Comstruccitn 779,258 . 693 X . - . . . . . y ) )

) Elecirickiag, gax y agua 25,696 (1,520) 48,396 18,572 29824 9,886 2,059 7.827 19,938 15,041 4,897 (21,180) 14,308 (35,487)
5 Comarcios, restaurantes y hotels 529,051 238,267 364,348 | 261,393)] 103018 {44,362) 10,004 (54,367) 147377 80,777 66,600 (73,563) 67,004 (140,567)
' T I y 223,881 108,435 258,100 189,914 68,186 183 14,876 (14,691 68,003 44,138 23,867 (142,654) 126,803 (269,457)
}  senviclos , soguros ¢ 159,695 (78)| 227,767 160,684 67,083 16,263 15,632 631 50,820 43,792 7,028 (68,090) 56,881 (124,971)
) Senicios s y personaies 842,381 33,097 | 1,286,129 | 1,063,2: 222,840 | (122,106 119584 (241 690)] 344946 | 262679 82,268 (478,845) 106,762 (585.608)
olal R ) 063 834 | 2,140,9 522,857 | (704,198)] 130,238 (843 334)| 1627053 | wwowawm__ 315,534 | (1,226,267} 66,122 (1,292,380)
ublotales aunddsd | 603,309 | 3,063,834 (1,225,267)

uente: Elaboracion propia a partir de 5PF/ PNUD (1986), CIEGA (1997), INEGI (1996).
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CUADRO |I: Componentes del cambic en e empleo indirecto
Namero de ocupaciones remuneradas
Cambio en Por cambio en produccién bruta Por cambio en requerimientos unitarios indirectos de empleo
empleo  [Por cambio|Por cambio en demanda interna Por cambio en requerimientos unitariofPor cambio en productividad de la fuerza
indirecto |en exporta. . Por cambio | Por cambio Jinsumos intermedios domésticos de trabajo de proveedores de insumos
ciones en demandal en demanda Por cambio Por cambio |intermedios| Por cambio  Por cambio
final interna] intermedia en insumos componente | domésticos |en cantidad de en
totales doméstico trabajo por  productividad
unitarios  de insumos trabajador de del trabajo de
intermedios proveedores  proveedores
dElj CXj IDGj IFij iDij 13j 16 tprj 1QTj IPTj
5=6+7+8+9 (5] 7=(7a+7h) 7a 7b 8=8a+8b 8Ba 8b 9=9a+9b 9a 9b
~ Agricultura, sivicultura y psace 22,380 16,283 67,949 36,063 31,886 3,387 | . 25,669 (22,282)] (65,238) (31,313) (33,925)
' Mineria y pstrétec 3,659 6,061 17,033 (828) 17,861 (10,763) 2,743 {13,506) (8671) (5,154) (3,517)
| Manufacturs (103,479)] 218012 B19879| 513,632 306,247 | (683,501)| (41,337)  (642,164)| (457,869) {180,782) (267,088)
| Alimentos, bebidas y tabaco 153,335 16,164 | 812,056 | 541,939 270,116 | (410,725)] (43,208) (367,517) (264,159) (137,843) (126,317)
Il Textiies, prendas da vestr y cuero (198,412) 17,623 (64,267)] (30,736) {33,530)| (129,205) (7,724)  (121,481)] (22,563) (9,527 {13,035)
Il Madera y productos de medera (17,908) 11,999 (38,233)] (19,697 (18,535)| 27,301 (4,722) 32,022 (18,975) (8,131} (10,844)
IV Papel. tmprenta y editorial 3,229 1,481 15,228 (88) 15,317 (875) (383) (49331 (12,605) 424 (13,029)
V Quimicos, derivados del patrdleo, caucho v pl 23,753 17,624 101,999 15,890 86,109 | (53,663) 3836 (57.499)| (42207) (15,228) (26,979)
V| Minerales no metaticos, excepto derivados da? (2,019 3,621 15,365 806 14,559 (8,922) (175) 8.747)} (12,082) {1,506) {10,576)
/1| Metslicas basicas (16,231) 9,629 10,025 {502y 10,527 | (10,177) 242 (10,419} (25,708) (10,890) (14,819)
Il Productos metalicos, maquinaria y equipo (43,914)] 130,576 (28,576) 7,481 (36,057) (89,363) 10,314 (99,676)] (56,551) (7,159) (49,392)
IX_Otras industrtas manufacturerss (5,312) 9,295 (3,719) {1 461) (2,257 (7,871) 484 (8,354) {3,018), (922) (2,096)
Construccién (120,537) - 4,039 4,039 . (45,909) (16,907) {29,002) {78,667) (13,028) (65,639}
Electricidad, gas y agua (873) (777 24,719 9,486 15233 | (19481 (14,564 (4917 (5,334) (3,600) (1,734)
Comercios, restaurantes y hoteles 195,530 54,130 82,774 59,370 23403 138517 148,414 (9,897) (79,891) 25,755 (105,646)
Transporte, almacenamisnto y comunicacione 42870 21,993 52,350 38,520 13,830 (2,265) 1,756 (4021} (29,209) 570 {29,779)
Servicios financiercs, seguros e inmuebles 104916 (50)] 445771 102,838 42,933 (9.584) 39,244 (48,828) (31,221) 13,447 {44,669)
Servicios comerciajes, sociales y personales (26,266) 2713 99,433 82,205 17,228 | (74,599 (5,782) (68,817)] (53,814 3,949 (57,763)
otal 118,200 | 318,366 | 1,313,945 845,324 468,621 | (704,196)[ 139,238 (8434343 (B09,915) (200,155) (609,759)
ubtotales 118,200 | 318366 | 1,313,945 {704,196) (809,915)
sente: Elaboracidn propia a partir de SPP/PNUD (1986), CIESA (1997), INEGI (1996).




129

CUADRO IlI: Componentes del cambio en el empleo directo e indirecto
Namero de ocupaciones remuneradas

Cambio en Por cambio en produceién bruta -- Por cambio en productividad or cambio en requerimientos unitarios
empleo | Por cambio [Por cambio en demanda interna de la fuerza de trabajo de insumos intermedios domésticos
directo e | en exporta- Por cambio § Por cambio Por cambio  Por cambio Por cambio Por cambio en
indirecto ciones en demandajen demanda en cantidad  en preduc- en insumos componente
final interna| intermedia de trabajo por tividad del totales doméstico
trabajador trabajo unitarios  de insumos
intermedios
dET) DCXj+ICX] | ODCj+IDC} | DFG+IF) | DD4+ID) | Dpri+ipri | DQT)+IQT)  DPTj+IPT] 13 16
145 246 347 3a+7a 3b+7b 4+9 4a+9a 4b+9hb B=Ba+8b Ba 8b

Agricultura, silvicultura y pesca 273,536 167,402 698,588 370,766 327,822 (595,841) (357.212) (238,629) 3,387 25,669 (22,282)
Mineria y petrolec 49,947 25117 70,583 {3432) 74,016 (34,990) (59,247) 24,256 (10,763) 2,743 {13,508)
Manutactura (219914)] 570,944 990,091 604,025 386,066 | (1,097,449) (407,418)  (690,031)| (683,501)] (41,337) (642,164)
| Alimentos, bebidas y tabaco 241,337 19928 | 1,001,141 668,129 333012 {369,007) (180,679) (188,427)] (410,725)] (43.208) (367.517)
| Textiles, prendas de vestir y cuero (294,696) 47,028 (171,502) {82,022) (89,479} (41,017) (43,453) 2,436 | (129,205) (7,724} (121,481

| Madara y productos de madera (59,108)| 20,109 | (64,073)] (33,010)| (31,063} (42.441) (10,729)  (31,713)] 27,301 (4,722) 32,022
V Papal, imprenta y editorial (2,358) 3,754 38,604 {224) 38,827 (43,841) 5017 (48,858) (875) (383) (493)
V Quimicos, dertvados del petrGleo, caucho y 1 47,491 37,004 214,158 33,362 180,796-] (150,009) {58,058) (91,950)] (53,663) 3,836 (57,499)
| Minerales no metdlicos, excepto derivados d (545) 11,662 49,489 2,596 46,893 (52,774) (7.279) (45,499) (8,922) (175) (8,747)
| Metdlicas basicas (60,238) 18,296 19,045 (953) 20,002 (87,406) (32,227) (55,179 (10,177) 242 (10,419)
| Productos metalices, maquinaria y equipo (121,451); 378,081 {82,742) 21,662 | (104403 (327,428) (89,924) (237,504)] (B89,363) 10,314 {99,676)
X, Otras industrias manutactureras 29,650 35,082 (14,035) {5,515} {8519) 16,473 9,810 6,663 {7,871) 484 (8,354)
Construccién 658,721 . 28731 28731 - 675,899 277,964 397,935 (45909 (16,907) {29,002)
Electricidad, gas y agua 24 823 (2,297) 73,115 28,058 | ° 45,056 (26,514) 10,707 (37,221 (19,481)] (14564 {(4.917)
Comercics, resiaurantes y hoteies 724,581 292,397 447,121 320,703 126,418 {153,454) 92,758 (246,213} 138,517 148414 (9,897)
Tranaporte, almacenamienta y comunicacion| 266,751 130,428 310,450 228,434 82016 (171,863) 127,373 (299,235) (2,265) 1,786 (4,021)
Servicios financieros, seguros a inmuebles 264,515 (127) 373,537 263,521 110,016 (99,311) 70,329 {169,640) (9,584) 39,244 (48,828)
__Servicios comerciales, sociales y personales] 816,115 37,811 | 1385562 | 1,145494 240,068 (532,659) 110,712 (643,371)} (74,599) (5,782) (68,817)
tal 2,859,075 | 1,221,675 | 43777791 2,986,301 | 1,391,478 | (2,036,182) (134,033 (1,902,149)) (704,196)] 139,238 (843,434)

ibtotales 2,869,075 | 1,221,675 )| 4,377,779 {2,036,182) {704,196)

lente: Etaboracion propia a partir de SPP/PNUD (1986), CIESA (1997), INEGI (1996).

R
2N BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN BN
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