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OBIETIVO:  Analizar la operacion de Compra — Venta dc
una empresa transnacional para identificar si
sus transacciones con partes relacionadas
corresponden a precios de mercado.



HIPOTESIS:

Si el estudio de las operaciones de Compra
Venta con partes relacionadas de la empresa
investigada corresponden a precios  dc
mercado entonces, la compaiiia cumple con la
regulacién vigente y no requiere de ajustar sus
Estados Financieros ni  modificar  su
declaracion del Impuesto Sobre la Renta




OCDE

SHCP

LISR

GATT

OMC

DOF

ISR

CFF

SAT

ABREVIATURAS

Organizacion para la Cooperacién y Desarrollo Econdmico.
Secretaria de Hacienda y Crédito Pablico.

Ley del Impuesto Sobre la Renta.

Acuerdo General sobre Tarifas y Aranceles para el Comercio.
Organizacién Mundial de Comercio.

Diario Oficial de la Federacion.

Impuesto Sobre la Renta.

Cédigo Fiscal de la Federacion.

Sisterna Administrativo Tributario.




INTRODUCCION

l.a globalizacién y la proliferacién de operaciones de empresas
multinacionales han venido generando entre los fiscos de los distintos paisc.
Ja necesidad de una regulacién o reglamentacién en materia de precios de
wansferencia, ya que una entidad puede estar exportando un precio que a los
ojos de la autoridad fiscal del pais de que se trate, pueda resultar bajo. o bicn.
la autoridad fiscal del pais en donde se localice una empresa importadota
podra estimar que la misma esté pagando una cantidad excesiva por los bienes

o servicios que corresponda.

Bajo este panorama surge la necesidad de un organismo que establezea los
lincamientos que ryegulen las operaciones internacionales de comercio, i
tenemos a la Organizacién para la Cooperaciéon y Desarrollo Economice
(0.C.D.E.), organismo que surge €l 14 de diciembre de 1960 cuando Estados
Unidos y Canada se interesan en el Convenio de Cooperacion Econdomica

Europea que entre sus principales objetivos tenemos:



- Afinar los sistemas de mercado.

- Ampliar el libre comercio.

Iin México, a partir del ejercicio fiscal de 1997, la Secretaria de Hacienda y
Crédito Publico (S.H.C.P.) incluyé dentro de la Ley del Impuesto Sobre fa
Renta (L.1.S.R.), una nueva obligacion dentro del articulo 58 (Obligaciones de
las Personas Morales), los contribuyentes que tengan celebradas operaciones,
relaciones contractuales o de negocios con o entre partes relacionadas
residentes cn el extranjero, deberdn conservar la documentacion soporic
contemporanea. De esta manera los contribuyentes no podran fijar los precios
o contraprestaciones derivados de estas operaciones arbitrariamente Los
precios 0 .contraprestaciones, deberan ser determinados conforme a los
principios y metodologias aceptados en el articulo 65 de la Ley del Impuesio

Sobre la Renta.

I\l objetivo primordial de este trabajo es dejar una vision amplia y muy
seneral de los Precios de Transferencia, conocer los métodos que existen, los
puntos que se deben tratar en el andlisis funcional y en verificar en el casv

practico que nuestra empresa a analizar este operando a precios de mercado.



Y poder responder algunas pregunias, por ejemplo, en caso de no cumphr con
la documentacion que la S.H.C.P. nos requiere (A qué estamos sujetos?. [ Que

procede en caso de no tener este analisis cuando la S.H.C.P. lo solicite?.

()



CAPITULO 1

ANTECEDENTES GENERALES



CAPITULO 1

ANTECEDENTES GENERALES

1.1. Mundiales

l.a importancia de las empresas multinacionales se ha incrementado duranic
los ultimos veinte afos, ello produce un incremento en la complejidad del
pago de impuestos de este tipo de empresas a las que se debe ver dentro del

contexto internacional.

Por lo mismo las relaciones internacionales se han multiplicado, no sélo cn

cuanto a su numero, Sino en cuanto a sus caracteristicas y finalidad.

Destacan entre ellas las de orden econdmico, operaciones comerciales, la
transferencia de servicios o de capitales, ya sea via inversion directa o a traves
de financiamientos. Esto implica el cumplir con ciertos requisilos legales

administrativos diferentes en cada pais, elevando los costos.



Bajo este marco nos encontramos con problemas de doble o multiple

wributacion que crean obstaculos para las operaciones internacionales.

Al resolver estos problemas debemos considerar dos principios: el de
junisdiccion impositiva y el de territorialidad.

5] principio de jurisdiccion impositiva, entendida como la legitimidad con que
se encuentra investido un pais para imponer un gravamen a las partes que

mtervienen cn una determinada transaccion de orden internacional.

Il principio de territorialidad, se refiere a las limitaciones de extension y

territorio que tiene un pais para el imperio de sus decisiones.

Las operaciones internacionales generan un conflicto de leyes en el espacio,
no siempre de facil solucidn, ya que es complejo deterninar una sola
soberania bajo cuya jurisdiccion se hayan realizado los actos juridicos
generadores de cierto impuesto; por esta razén se hace necesario crear
mstrumentos juridicos internacionales que contengan normas que soluctonen

¢l problema.



Este conjunto de normas tanto legislativas, como convencionales de contenidu
tributario y que corresponden a las relaciones internacionales, dan lugat al
denominado derecho fiscal internacional, cuyo objetivo no solo es el cvitar [
doble imposicién internacional sino permitir la libre circulacion de personas y
capitales que provoca estabilizacién, desarrollo, pleno empleo, equilibrio cn

tas balanzas de pago, etc.

Lo que se busca es controlar operaciones en las que se involucran a mas de
dos empresas. con o sin residencia impositiva en un mismo pais y con la
finalidad de verificar que las operaciones que efectien se apeguen a la
realidad, por lo que se creo el procedimiento denominado *precios dc
uansferencia”,

i:n los inicios de la década de los sesenta se observan grandes avances de la
cconomia europes, en occidente estos avances son encabezados por Estades
Unidos y Canada, que al integrarse al Convenio de Cooperacion Economica
[luropea dan nacimiento a la Organizacion para la Cooperacion y Desarrollo
Econdmice (O.C.D.E.).

l.a Organizacion para la Cooperacién y Desarrollo Econdmico es un

organismo nternacional cuyos objetivos fundamentales son el intercambeo de



informacion. la armonizacién de la politica enfre sus paises miembros en un
gran nimero de areas, la promocion del bienestar economico y social de los
ciudadanos de los paises miembros de fa misma, todo cllo, basado en la buena

marcha de ta economia mundial.*

l.os paises miembros de la O.C.D.E. han elegido el enfoque de empresa
separada y no como un grupo encontrando asi la manera mas logica de obtenct
resultados equitativos y reducir el riesgo de la doble tributacion. De csla
manera, cada empresa relacionada esta sujeta al impuesto por el ingreso quo
se origine en su lugar de residencia. Los miembros individuales deben de sc
gravados sobre la base de que actian entre si en funcion del principio de
asimilacion a empresas independientes (arm’s length), concepto que ¢n el

capitulo 3 sera definido.

Para asegurar la correcta aplicacion del enfoque de entidad separada, los
paises miembros de la O.C.D.E. han adoptado el principio de arm’s length,
bajo el cual el efecto de condiciones especiales entre grupos de empresas, en

los niveles de utilidad debe de ser eliminado.

IOSE DE JESU'S GOMEZ COTERE. Piecios de Tiansferencia. Dofiseal Eduoes. p 16




El Aenerdo Sobre Ingresos y Capital del Modelo Fiscal de la O.C.D.E. es la
base de la amplia red de tratados bilaterales sobre ingresos entre los paiscs

Miembros de 1a O.C.D.E. y los que no lo son.

l.os principales articulos que afectan el sistema impositivo  de  las
multinacionales son: el articulo 4 que define la residencia; los articulos 5 y 7
que determinan el sistema impositivo para los establecimientos permanentes.
¢l articulo 9O se refiere a la forma de gravar las utilidades de cmpresis
asociadas aplicando el pl'incif)io arm’s length; los articulos 10, 11 y 12 quu
indican como gravar los dividendos, intereses y regalias respectivamentc; y
los articulos 24, 25 y 26, que contienen disposiciones especiales relacionadas
a la no-discriminacién, la resolucion de controversias y el intercambio d¢

informacion.

El Comité de Asuntos Fiscales de la O.C.D.E. que es el principal organismo
de politica fiscal de la O.C.D.E, ha estimulado la aceplacion  dv
mterpretaciones comunes de esos articulos, reduciendo por consiguiente 1
tributaciéon inadecuada y proporcionando medios satisfactorios para resolver

problemas que se originen por la interaccién de leyes y practicas de diferentes



paises. [iste Comité tiene como proposito el revisar regularmente las
experiencias de paises miembros y no miembros en el uso de los métodos para
aplicar ¢l principio arm'’s length, asi como también espera recibir informacton
periodica sobre la frecuencia en que los métodos han sido utilizados ¥
teruendo esto como base podria considerar el emitir directrices adicionalcs

para facilitar el uso de éstos.

1.2. En México

{a internacionalizacién de la economia mexicana inicia con la eliminacidn
unitateral o reduccion de barreras arancelarias y no arancelarias,
posteriormente con su incorporacion al Acuerdo General sobre Tarifas
Aranceles para el Comercio (G.A.T.T.) actualmente Organizacion Mundial de
Comercio (O.M.C.) y al firmar tratados de doble tributacién y libre comercin
con paises tales como Estados Unidos, Canadé, Chile, Costa Rica. Bolivia. I

Uimon Europea y otros.

Todo este marco econdmico obliga a México a pertenecer a alguna

organizacion que regule estas operaciones internacionales con o s residencia



en el pais con el fin de verificar que se apeguen a la realidad y no sean mcias

especulaciones para lograr beneficios fiscales.

Asi el 14 de Abril de 1994 México suscribe la declaracion de aceptacion de
sus obligaciones como miembro de la O.C.D.E,, y el 15 de julio de 1994 sc
publica en el Diario Oficial de la Federacién (D.O.F.) el decreto relativo a Ia

promulgacion de la Convencion.

l.a Organizacion para la Cooperacion y Desarrollo Econémico (O.C.D.1 )

cstablece en su articulo 6 de su convencion:

- Todas las decisiones son de observancia obligatoria y las
recomendaciones se hacen por mutuo acuerdo de los miembros.

- Cada miembro tieng derecho de abstenerse de votar por una decision,
pero puede ser aprobada por los demas miembros.

- Las decisiones son obligatorias siempre que se incorporen al

ordenamiento juridico del pais. ’

TCOMISION REPRESENTATIVA DEL IMCP, Compendio Sobee Precios de Tiansfetencia. Instiuto
\Mewicano de Contadores Pablicos,a C.p 142,



“Ante tal recomendacion el gobierno de México hizo la siguiente observacion

. Recomendacién del Consejo sobre la determimacion de los Precios de
Transferencia entre partes relacionadas.

México esta dispuesto a poner en practica la recomendacion, tomando on

cuenta sus capacidades administrativas y tecnoldgicas.

1.3. Concepto de Precios Transferencia

“Un Precio de Transferencia es el precio o monto de la contraprestacion a L

que se transfieren bienes y servicios entre personas relacionadas™.’

Entre los tipos de transacciones a las que aplica un precio de transferencia
tenemos:
La compra — venta de mercancias; prestacion de servicios; venta, uso Q goce

temporal de intangibles; prestamos, etc.

“bid L p. 143
1 - -~ . . n ~ -
Conlerencia Pieutos de Transfeiencia. Expostar C P. Flank Gonzdles Sancher Colegio Fiscal de Mesio




Como habiamos mencionado anteriormente los Precios de Transferencia es un
procedimiento, que trata de impedir que las utilidades o pérdidas gencradas cn
un pais sean trasladadas a otro, por medio de operaciones artificiales, talcs
como ntereses, dividendos, regalias, etc., formas a través de las cuales los
contribuyenles buscan minimizar la carga tributarta renutiendo utifidades dv
un pais hacra otro. Lo que se busca con este procedimiento es evitar lu
manipulaciéon de las operaciones que a través de tasas reducidas distorsionen

la politica fiscal de los paises que intervienen.

Se pretende que en las operaciones de grupos empresariales se apliquen reglas
de gravacion bajo el principio de libre mercado, de manera que se apliquen
entre partes relacionadas las mismas condiciones que en operaciones

independientes.

El principio de libre mercado tiene un doble objetivo, pues es un mecanismo
quc asegura la taxacidn apropiada y evita los problemas de doble tributacidn al
minimizar los problemas entre los fiscos de los paises. La solucidn a ellu
radica cn aplicar apropiados precios de transferencia. los precios e

ttansferencia son aquellos con los que una empresa transfiere mercancias.



servicios e intangibles a una empresa relacionada. La determinacion adecuidd
de ello es muy importante, porque involucra que los ajustes determinados puo
una autoridad fiscal del pais de una jurisdiccion impliquen el hacer ¢l ajuste
correspondicnte en la parte de las ganancias de la otra parte afectada en el otro

pais, ello a fin de minimizar el riesgo de la doble imposicion.

Herbert Bettinger, menciona “...para que estos precios de transferencia
cumplan su funcién, deben estar regulados en la legislacion fiscal mterna de
cada pais y contar con soportes que permitan la verificacion de as operaciones
entre empresas, ello con el fin de controlar los flujos de mversion y utilidades

“

que se trasladen entre los entes que participen en la operacion™

En el ambilo internacional, lo constituyen los convenios para evitar la doble
imposicion y prevenir la evasion fiscal y los acuerdos de intercambio dc

tnformacion tributaria.

|.as autoridades fiscales carecerian del ordenamiento que les permita verificar

y obligar a los contribuyentes a tributar bajo un esquema global o universal.

"HFRBERT, BEITINGER BARRIOS Precios de Transferencia, sus Efectos Fiscales. Ediciones scales
ISEF, p 23



considerando la totalidad de las operaciones celebradas como empresa
multinacional y eliminando las erogaciones y en general los actos provocadus

con el fin de minimizar la base gravable en un determinado territorio.

£l prablema de la fijacion de precios de los bienes y servicios es de dificil
solucién porque involucra varios elementos subjetivos en su determinacion
Kl precio pucde Ilegar a tener un valor distinto para dos personas en el misnio
mercado, en la misma época del afio y en las mismas condiciones do¢

adquisicion.
1.4. Marco legal general

las autoridades fiscales enfrentan problemas de politica para legitimar su
derecho de gravar las ganancias de un contribuyente en base a sus ingresos y
pastos que considera como generados en su territorio y evitar que scan
gravados por mas de un pais. Estos problemas de dobie o multiple tributacion

pucden crear obsticulos para las operaciones internacionales.



Por otro lado, frente al orden internacional se presenta el orden nacional quv
implica ta imposicion tributaria por los paises, lo que genera cl enlrentanuento

de estas realidades y de ellos derivan diversos conflictos juridicos.

Il orden juridico fiscal mexicano se sustenta en la Constitucion politica de los

I:stados Unidos Mexicanos que particularmente en su Articulo 133 establece:

Articulo 133. Esta Constitucidn, las Leyes del Congreso de la Union quv
ecmanan de clla y todos ]65 tratados que estén de acuerdo con fa misma,
celebrados y que se celebren por el Presidente de la Republica, con aprobacion
del Senado, seran la Ley Suprema de la Unidn. Los jueces de cada Estada s
arrcglaran a dicha Constitucion, leyes y tratados a pesar de las disposicioncs

cn contrario que pueda haber en las Constituciones o leyes de los Estados.

A partiv del gjercicio de 1997, la S.H.C.P. incluyo dentro de ta Ley del
Impuesto Sobre la Renta una nueva obligacion dentro del articulo 5b
(Obligaciones de las Personas Morales), los contribuyentes que tengan
celebradas operaciones, relaciones contractuales o de negocios con o cnirv

partes relacionadas residentes en el extranjero, deberan conservar



documentacion soporte contemporanea. De esta manera, los contribuyentes no
podran fijar los precios o contraprestaciones derivadas de ¢stas operaciones
arbitrariamente. Los precios o contraprestaciones, deberan ser determinados
conforme a los principios y metodologia aceptados en el articulo 65 de fa Ley
del ISR, La documentacion requerida incluye la siguiente, de acuerdo con ¢l

articulo 58, fraccion XIV, de la LISR:

a) El nombre, denominacién o razén social, donucilio y residencia fiscal.
de las personas relacionadas con las que se celebren operaciones. asi
como la documentacion que demuestre la participacion directa ¢

indirecta entre las partes relacionadas;

b) Informacion relativa a las funciones ¢ actividades, activos utilizados y

riesgos asumidos por el contribuyente;

¢) Informacién y documentacion sobre las principales operactones con

partes relacionadas y sus montos;



d) Ei método aplicado conforme al articulo 65 de esta ley, incluyendo la

informacién vy la documentacidon sobre operaciones o cmpresas

&
comparabtes.”™

{:n materia de Precios de Transferencia lo medios de defensa estan previstos
cn el Codigo Fiscal de la Federacion (C.F.F.), estos son los recursos dv

revocacion y ¢l juicio de nulidad que para este caso son muy particulares.

Por ejemplo cl articulo 69 del C.F.F. nos menciona que la informacion relatina
a la identidad de [os terceros independientes solo podra ser revelada ante los
tribunales en que se impugne el acto de autoridad. Esto llama la atencion pues
implica ¢l no hacer valer el recurso de revocacion, pues durante [a tramitacion
del mismo, la autoridad no estd facultada para dar a conocer la informacién
confidencial. lo cual implica que se prive de este medio de defensa al

contribuyentc.

kn cuanto al Juicio de nulidad que se sefiala en el articulo 209 del C.F.F. s¢

desprende la prohibicion de dar a conocer a los autorizados para oir

Ley det Impuesto Sobre Ja Renta. Asticulo 58 Fraccion XIV




notificaciones, la informacién confidencial conocida a traves de awditoras dv
precios de transferencia, la cual unicamente podra darse a conocer por cl
demandante a [os representantes autorizados en el proceso de fiscalizacion, lo
que representa un serio problema, el que se agudiza si ya se agotd ¢l bencelicia
de los dos representantes y éstos no son abogados, pues materialmente se ics
esta imposibilitando para lograr una adecuada defensa de sus intereses al no

tener acceso a elementos fundamentales del acto combatido,
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CAPITULO 2

METODOS PARA LA DETERMINACION DE LOS PRECIOS
DE TRANSFERENCIA

2.1 Métodos Transaccionales Tradicionales

2.1.1. Método de precio comparable

También Hamado Métode de Precio Comparable No Controlado, consiste ¢y
considerar el precio o ¢l monto de las contraprestaciones que se hubieran

pactado con o entre partes independientes en operaciones comparables.’

Is decir, compara el precio pactado por bienes o servicios transferidos en una
transaccidon controlada contra el precio en una fransaccién comparable no

controlada.

Esto nos lleva a la necesidad de hacer una comparacion de operacioncs

idénticas o similares. El primer problema reside en determinar si existui

ey del Impuesio Sobre la Renta. Asticulo 65 Fraccion
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operaciones comparables o no. Puede ser dificil encontrar transacciones entie
empresas independientes lo suficiente similares a una transaccién controladii,
de tal mancra que no existan diferencias importantes en el precio. Por ejemplo.
una diferencta menor en ¢l bien transferido en Ja operacién controlada y no
controlada podria afectar en forma significativa el precio ain cuando la
naturaleza de las actividades de negocios comparados fuera lo suficienie
similar para producir los mismos margenes globales de utilidad. Cuando este

es et caso. algunos ajustes serian apropiados.

Algunas razones por las que no es posible obtener precios comparables s
debe a que éste método da mayor importancia a las caracteristicas atribuiblcs

al producto y su venta, pero no a las funciones , tales como:

+ Composicion fisica y calidad del producto.
+« Términos de venta .
o Nivel de distribucién (mayoreo, menudeo, etc.)

» Mercado Geografico donde las ventas se realizan.



I's importante sefalar que este método es el que representa ¢l valor real, el de
mercado, pucs busca equiparar las operaciones entre paries relacionadas con
las que sean celebradas en condiciones iguales o similares entre pailes
independientes, en condiciones de mercado que no pueda manipular el valol

de las operaciones.

Cuando existen diferencias entre las transacciones confroladas y no
controladas, o entre empresas efectuando estas actividades, puede ser dificil
determinar de una manera razonable ajustes lo suficiente precisos para

eliminar el efecto del precio.

Las dificultades se originan al tratar de efectuar ajustes lo suficientemente
precisos que no impidan la aplicacion de éste método. Consideraciones de
indole practica prescriben un enfoque mas flexible para que se pueda usar ¢sic
método y ser compiementado en caso necesario con otros métodos apropiados,
wodos los cuales deben ser evaluados en funcion de su relativa precision
Todos los esfuerzos deben ser efectuados para ajustar la informacion con ¢l i
de que pueda ser utilizada en forma apropiada en el método de precio

comparable no controlado. Por lo que se refiere a cualquicr otro método. Ia
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relativa confiabilidad de éste método esta afectada por el grado de precision

con que los ajustes puedan ser efectuados para lograr que sean comparables

2.1.2, Método de precio de reventa

Consiste en determinar el precio de adquisicion de un bien, de la prestacion du
un servicio o de la contraprestacion de cualquier otra operacion enlve parles
relacionadas, multiplicando el precio de revel'na, o de la prestacion dcl
servicio o de la operacion de que se trate, fijado con o entrc parics
independientes en operaciones comparables por el resultado de dismunuir de
la unidad, el porcentaje de utilidad bruta que hubiera sido pactado con o entre
partes independientes en operaciones comparables. Para los efectos de esta
fraccion, el porcentaje de utilidad bruta se calculard dividiendo la utihdad

bruta entre las ventas netas.’

1) Inicia con ¢l precio al cual un producto que ha sido comprado de una

persona relacionada es revendido a un independiente (precio de reventa)

“lbid Fraccion 11
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2) Il precio de reventa se disminuye con un margen bruto apropiado
(margen de precio de reventa) que representa la cantidad por la cual ¢l
revendedor buscaria cubrir su:

- Costo de Adquisicidn y otros gastos de operacion ; y
- Una utilidad apropiada que tenga relaciéon con las funcioncs

realizadas (incluyendo activos y riesgos asumidos).

ste método da mayor importancia a las funciones (incluyendo activos y
riesgos) y menos a las caracteristicas fisicas del producto, es decir. sc
requieren menos ajustes para eliminar las diferencias fisicas de las mercancias
en comparacion con la utilizacion del método de precios comparables, ya que
las pequerias diferencias fisicas en los productos tienen un impacto menor cit

los margenes de utilidad que en los precios.

Uin margen apropiado de precio de reventa es mas facil de determinar cuando
el revendedor no afade valor en forma sustancial al producto. Pero, serda mas
dificit de usar el método de precio de reventa para determinar el precio
adecuado cuando, antes de su reventa, a los bienes se le afaden varios

procesos o s¢ incorporan a un producto mas complicado, de tal imanera que su
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identidad sc pierde o es transformada (por gjemplo, cuando los componenics
se unen con otros en un producto terminado o semiterminado) . Otro ejemplo
en que el margen del precio de reventa requiere especial cuidado, es cuando vl
revendedor contribuye en una forma sustancial a la creacion o manteniticnlo
de bienes intangibles relacionados con el producto (por ejemplo, marcas dv
fabrica o nombres comerciales), que son propiedad de una cmpresa asocrad.
i:n csos casos , la contribucion de los bienes origmalmente translenidos al

vator del producto final no puede ser facilmente evaluada.

E} margen al precio de reventa es més preciso cuando es calculado antes de
que transcurra un periodo prolongado de tiempo de cuando el revendedot
comprd los bienes. Entre mdas tiempo transcurra del momento de la compra
original y en el que se efectud la reventa, es mas probable que otros factores -
cambios cn ¢l mercado, en el tipo de cambio, en los coslos, etc. —  scu

necesario tomarlos en consideracion en cualquier comparacion.
I:i margen del precio de reventa también se debe esperar que varie en relacian

directa con el hecho de s1 el revendedor tienen el derecho exclusivo a revender

los bienes. Acuerdos de ésta naturaleza se encueniran en transacciongs entic
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empresas independientes y pueden influir en el margen. De esta manera, esic
upo de derecho exclusivo debe de ser tomado en consideracion en cualquec
comparacion. El valor que se debe atribuir a ese derecho exclusivo dependcii
en cierta medida de su dimension geogréfica y de la existencia y relativa
compeutividad de posibles bienes sustituidos. El acuerdo puede ser valioso ul
proveedor y al revendedor en una transaccion arm’s length. Por ejemplo.
puede ser un ncentivo para que el revendedor efectue mayores esfuerzos para
vender los bienes del proveedor. Por otra parte, tal arreglo puede
proporcionarle al revendedor una especie de monopolio con el resultado que ¢l
revendedor pueda conseguir una rotacion importante sin mayor esfuerzo. Por
consiguiente, el efecto de este factor en el margen apropiado sobre el precio dc

reventa debe examinarse con cuidado en cada caso.

2.1.3. Método de costo adicionado

Método de costo adicionado, que consiste en multiplicar el costo de los bienes
o servicios o cualquier otra operacion por ¢l resultado de sumar a la unidad ¢l

porcentaje de utilidad bruta que hubiera sido pactada con o entre partes

independientes en operaciones comparables. Para los efectos de esta fraccion.
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¢l porcentaje de utilidad bruta se calculara dividiendo la utilidad bruta entre vl

9
costo de ventas.

1y Inicia con el costo de produccion de un producto que ha sido fabricado
por una parte relacionada y vendido a otra parte relacionada.
2) Al costo de produccién se le adiciona un margen bruto apropiado que

representa la cantidad por la cual el producto buscaria cubriv sus:

- Costos de produccion y gastos de operacion; y
- Una utilidad apropiada que tenga relacion con las funcionus
vealizadas (incluyendo activos y riesgos asumidos).

Fl porcentaje de utilidad se obtiene de una o mds transacciones comparablos

no controladas:

- DDe la fabricacidn y venta de una persona relacionada a persona~
no relacionadas.

- De la fabricacién y venta de una persona no relacionada a ot

persona no relacionada.

Hhd Fraccron 1
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[Da mayor importancia a las funciones (incluyendo activos y riesgos) y menos
a las caracteristicas fisicas del producto, es decir, se requieren menos ajusies
para eliminar las diferencias fisicas de las mercancias ch comparacion con la
utilizacién del método de precios comparables no controlados, ya que lus
pequeias diferencias fisicas en los productos tienen un mmpacto menor ¢n los

margenes de utilidad que en los precios.

Al aplicar el método de costo adicionado se debe usar un margen comparable
a un costo comparable. Por ejemplo, si el proveedor al cual se hace referencia
al aplicar el método de costo adicionado, al efectuar sus actividades
empresariales utiliza activos arrendados, la base de costos pudiera no scr
comparable de no efectuar ajustes pertinentes si el proveedor de la transaccion
controlada es propietario de sus activos fijos. Igual que el método de precio de
reventa, el método de costo adicionado se basa en una comparacion del
margen sobre los costos alcanzados por el proveedor controlado de bienes o
servicios y el margen obtenido por una o mas de las entidades no controladas
en sus costos en relacion a transacciones comparables. Por consigwiente, las
diferencias entre las transacciones controladas y no controtadas que lengan un

efecto en la magnitud del margen, deben ser analizadas para determinar gue
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ajustes deben de ser efectuados a los margenes de las (ransacciones no

controladas

Kste método se utiliza con mds frecuencia en empresas productivas.

2.2 Métodos Transaccionales De Utilidades

Luando se utihzan?
Cuando los métodos tradicionales transaccionales no pueden scr aplicados ¢con
confiabilidad o cuando las transacciones estin muy relacionadas y éstos no

pueden ser aplicados.

2.2.1. Particion de utilidades

Método de particion de utilidades, que consiste en asignar la utithdad dc

operacion obienida por partes relacionadas, en la proporcion que hubiera sido

asignada con o entre partes independientes, conforme a lo siguiente:



a) Se detcrminara la utilidad de operacién global mediante la suma de la
utlidad de operacion obtenida por cada una de las personas rclacionadas
mvolucradas en la operacion;
b) La utilidad de operacién giobal se asignard a cada una de las personas
relacionada considerando elementos tales como activos, costos y gastos
cada una de las personas relacionadas, con respecto a las operaciones entic
dichas partcs refacionadas.'’
A grandes rasgos éste método consiste en dos analisis:
- Analisis de Contribucion
i. En el que se suman las utilidades operacionales totales dc
las transacciones controladas analizadas.
ii.  Se divide la utilidad considerando:
El valor relativo de ia contribucion a la obtencion de lis
utilidades globales.
Las funciones realizadas por cada una de las empresas

asoctadas que participan en la operacion controlada

(actividades y riesgos),

Tid | raccion 1N
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- Analisis Residual la utilidad se divide en dos etapas
i. Asigna la utilidad suficiente conforme a un rcloino
apropiado para cada una de tas empresas.
ii. La utilidad residual, se distribuye considerando luos

mtangibles involucrados en la transaccidn.

Ejemplo:

FABRICA DISTRIBUIDOR DETALLISTA  SUMA
lngresos 400 300 200 900
Costo 300 200 144 640
Ltilidad Bruta 100 100 060 260
Gastos de Operacion 040 040 040 120
Utilidad de Operacién 060 060 020 140

%o Activos, Costos v

gastos pf detciminar el

% de utilidad 70% 20% 10% 100%
Luhdad que corresponde

AC U 098 028 a4 P40
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2.2.2. Residual de particion de utilidades

Método residual de particion de utilidades, que consiste en asignar la utilidad
de operacion obtenida por partes relacionadas, en la proporcion que hubicru

sido asignada con o entre partes mmdependientes conforme a lo siguientes:

a ) Sc determinara la utilidad de operacién global mediante la suma dc
la utilidad de operacidn obtenida por cada una de las personas relacionadas
involucradas en la operacion;

b ) La utilidad de operacion global se asignara de la siguiente manera:

1. Se determinara la utilidad minima que corresponda en su caso, a cada
una de las partes relacionadas mediante la aplicacidn de cualquiera de los
métodos a que se refieren las fracciones I, II, 111, IV y VI de este articulo s
tomar en cuenta {a utilizacion de intangibles significativos.

2. Se determinara la utilidad residual, la cual se obtendra disnunuyendo
la utilidad minima a que se refiere el apartado 1 anterior, de la utilidad de
operacion global. Esta utilidad residual se distribuird entre las paries

rclacionadas involucradas en la operacién tomando en cuchta, entre olios



clementos, los intangibles significativos utilizados por cada una de cllas, en lq

proporcion en que hubiera sido distribuida con o entre partes independientes

- |
¢n operaciones comparables. '

jemplo:

FABRICA
Linhdad de operacion 000
%o utiltdad minima 00%
Uulidad minima 084
Utlidad Residual
Yoactivos, costos y
gastos p/determinar
¢l % de utilidad 0%
Utilidad Residual que
Congsponde a cfu 14.7

DISTRIBUIDOR

060

15%

021

20%

4.20

020

1019%

314

10%

210

2.2.3. Margenes transaccionales de utilidad de operacion

DETALLISTA  SUMA

140

119

021

100%

1121

Método de margenes transaccionales de utilidad de operacion, que consiste cit

determinar cn (ransacciones entre partes relacionadas, 1a utilidad de operacion

b Traceron A
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que hubieran obtenido empresas comparables o partes indenendientes cn
operaciones comparables, con base en factores de rentabilidad que toman vn

cuenta vanables tales como actives, ventas, costos, gastos o flujos d¢

- . i
efectivo."”

ina problematica que presentan los méiodos basados en el concepto e
utlidades. es determinar si para efectos de calcular la utilidad bruta deben
tomarse en cuenta todas las operaciones desarrolladas por un contribuyenic o
distinguir aquéllas que corresponden a las partes relacionadas, lo razonable ¢s
tomar todas las operaciones, puesto que las empresas forman una unidad y

como tal debe valuarse al contribuyente.

s importante sefialar que la utilizacion de factores estimados en base u
andlisis econdmicos, puede ser desvirtuada en cualquier momento por cl
afectado a tavés de pruebas periciales econdmicas las cuales no son de fécil

integracion.

*fhed Fraccion V1



El objetivo es que los contribuyentes reflejen la totalidad de los ingresos
generados cn operaciones con partes relacionadas, como c¢on las no
rclacionadas, lo que se busca es la igualdad, aplicando el método muas
confiable acorde a los hechos y circunstancias de cada operacidn.

Para la aplicacion del método mas apropiado y acorde a nuestra empres..
todavia en la Ley del Impuesto Sobre la Renta existen muchas lagunas. vn
consecuencia, es claro que no existe seguridad y certidumbre para el causanic,
ya gue las autoridades administrativas intervienen en la determinacion de la
base.

El hecho de que €l procedimiento fiscalizador no contemple todos los
elementos necesarios para calcular el ingreso global gravable, sino que deje o
cargo del arbitrio incondicionado de las autoridades ta determimacion o
aspectos esenciales que inciden en forma directa en la fijacion del mismo,

provoca ¢l cobro de impuestos imprevisibles o a titulo particular.
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CAPITULO 3

DIRECTRICES PARA
DETERMINAR LOS “PRECIOS
DE TRANSFERENCIA”



CAPITULO 3

DIRECTRICES PARA DETERMINAR LOS “PRECIOS

DE TRANSFERENCIA”

s importante destacar que el calculo del precio libre de mercado os
obligacion del contribuyente cuando se trate de operaciones entre parles
relacionadas. A través de éste ordenamiento, nuestra legislacion recoge cl
principio intemacional de precio libre de mercado denominado “Arm s

Length”.

3.1 Principio “Arm’s Length”

I.a declaracion oficial del principio “Arm’s Length” aparece en el parrafo |
del articulo 9 del Acuerdo de Modelo Fiscal de la O.C.D.E., que es la base d¢
los tratados fiscales bilaterales en los que participan los paises Miembros de la
O.C.D.E. y un grupo crectente de paises no Miembros. El articulo 9 indica;

“("uando
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a) una empresa de un Estado contratante participe directa o mdirectamente
en la direccion, el control o el capital de una empresa del otro Estado
contratante, o

b) unas mismas personas participen directa o indirectamentc €n in
diveccion, el control o el capital de una cmpresa de un bstade
contratante y de una empresa del otro Estado contratante,

y en uno y otro caso las dos empresas estén, en sus relaciones comerciales

o financieras, unidas por condiciones aceptadas o impuestas que difieran de

Jas que serfan acordadas por empresas independientes, los beneficios que

abrian sido obtenidos por una de las empresas de no existir dichas

condiciones, y que de hecho no se han realizado a causa de las nusma-.
podran incluirse en los beneficios de esa empresa sometidos a 1mposicLon

en consecuencia”’

Jis importante entender que para los efectos de los precios de transferenciit,
solo opera respecto de empresas que sean partes relacionadas, y este concepio

es definido en la Ley del Impuesto Sobre la Renta en el articulo 64 - A

' lustituto de Bstdios Fiscales. Maodelo de Convemo de Doble limposicién Sobie la Renta y el Paunmonio
Informe 1977 OCDE
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iespecto de personas morales y en el articulo 74 ditimo parrafo respecto dde

personas tisicas. los que establecen:

Art. 64-A (penultimo parrafo)... Se considera que dos o mas personas son
partes relacionadas cuando una participa de manera directa o indirecta en ta
administracion, control o capital de la otra, o cuando una persona o grupo de
personas participe directa o indirectamente en la admimstracion, control o
capital de dichas personas....."*

Art. 74 (tltimo péarrafo)... Se considera que dos 0 mas personas son parics
relacionadas cuando una participa de manera directa o indirecta en la
administracion, control o capital de la otra, o cuando una persona o grupo de
personas participe directa o indirectamente en la administracion, control o

capital de dichas personas, o cuando exista vinculacion entre ellas de acuerdo

con la legislacion aduanera..."”

I:n mi opinion los conceptos que utiliza la Ley como participacion directa o

mdirecta en la adnunistracion, control o capital son muy vagos, por que ¢n

" Fey det bmpucsio Sebre la Renta Articule 64-A
" itad Arnculo T4
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caso de personas morales, una persona puede tener una sola accion en una
empresa a través de lo cual participa directamente en el capital de la otra. sin
cmbargo, no tiene la capacidad real de influir en las decisiones de eila, por lo
que cabria preguntar si en este caso, estamos frente a supuestos de patles

relacionadas o no.

En lo que respecta al concepto de control y a falta de norma expresa, podemaos
sehalar que una interpretacion armoénica de las disposiciones de fa Ley dcl
Impuesto Sobre la Renta, pueden aplicarse los articulos 57- A 'y 57 — C de
dicha Ley, en los que ésta sefiala a que se¢ considera como socredades

controladas.

Acerca del concepto participacién en la administracion, éste unicamenic
podra entenderse en aquellos casos en que exista coincidencia entre los
miembros de los 6rganos de administracion de dichas empresas, aunque €n los
términos del texto del articulo, basta con que una sola persona participe en los
dos organos de administracion, para que pueda sehalarsc quc cxise
participacion directa, independientemente de fa influencia que dicha persona

pueda cjercer.
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3.2 Analisis Funcienal

F1 C.P. Carlos Aguirre Lince define el analisis funcional como:

“Una herramienta utilizada para determinar el grado de comparabilidad entre
las operaciones controladas y las no controladas, identificando los activos
wtilizados, la vinculacion de los factores de intensidad en el uso del capital.

. . . . - aalh
intangibles v tos riesgos atribuibles a las partes relacionadas.

Este andlisis tiene como objetivo identificar y comparar las actividades
ccondmicas importantes y responsabilidades asumidas por la empresa
mdependiente y la asociada, poniendo especial atencidn en la estructura,

organizacion del grupo y figura juridica bajo Ia cual realizan sus operacioncs,

Para iniciar este andlisis debemos tomar en cuenta en primera instancia las

siguientes funciones de aplicacion general;

- Disefio del producto - Control de calidal

- Especificaciones del producto - Distribucion

- Proceso de ingenieria - Venta del producto
" Carlos, Agmine Lince. Conferencia “Intoduceion a los Precios de Dianslerencia’ 1TESM Abud 1999



Control de inventarios
Programas de produccién

Manufactura

Enseguida los intangibles:

Desarrollo de la formula
Propiedad de la patente
Propicdad de la marca
Propiedad del nombre comercial
Pago de regalias
Asistencia técnica

Si se otorgan en licencia
Beneficios anticipados
Venta del intangibie
Garantias

Riesgos

Ademas las funciones de mercadeo como:

Enirenamiento del personal
Aprueba nuevos productos
Absorbe gastos de publicidad
Disefa y desarrolla empaques

Almacena el producto.

- Publicidad

- Garanltias

Politicas de venta
Politicas de crédito
Estrategia de negocios

Investigacion y desarrollo

Otras consideraciones importantes para éste analisis en caso quc se trate e

una empresa manufacturera son las siguientes:

Desarrollo e investigacion de productos
Ordenes de produccion
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Si son de su propiedad los activos

Si tienen seguro éstos activos

Control de cahdad

Compra la materia prima

Flcles y seguros de la materia prima
Almacena la materia prima o el producto terminado
Control de! flyjo de la materia prima
Establece tiempos maquina

Establece horas hombre

Voltimenes de produccion.

Capacitacién y adiestramiento de su personal
Contrata personal

Define compensaciones

Demandas legales

Facturacion y cobro.

Istas consideraciones se aplicaran a la parte independiente y a la relacionada,

primero para determinar si son comparables y enseguida para que de csia

manera se realicen los ajustes para eliminar las diferencias, tomando en cuenta

el significado econémico en términos de frecuencia. naturaleza y valor,

activos utilizados y por utilizar.

Toda esta informacion nos ayudara a la determinacion de los riesgos asumidos

por parte de la empresa evaluada con relacion a la empresa comparable o

independiente como por ejemplo el mercado que abarcan, las fluctuaciones cn

precios del producto, en caso de pérdidas asociadas con la inversion quién las

absorbe, etc.
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'n términos del contrato se debe definir implicita y explicitamente, cOmo las
responsabilidades, riesgos y beneficios se dividen entie las partes. Al 1gual
que los términos en que las transacciones se llevan a cabo. La diferencia de
interés en las relaciones entre empresas independientes, garantizan que la otia
parte sc sujete a tas condiciones del contrato.

Tal vez el punto mas importante de este estudio son las circunstancias
cconémicas en las que se encuentran las partes a analizar, ya que el principio
“Arm’s Length” puede variar de mercado a mercado ain entre parics
relacionadas, por elio la importancia de la ubicacion geografica, el tamano de
los mercados, el grado de competencia en los mercados, las posicioncs
competitivas, la disponibilidad de los productos, los substitutos dispombles.
los niveles de la oferta y la demanda, la participacion del gobierno en ¢l
mercado.

Precisamente este ultimo punto que se refiere a la intervencion del gobierno cn
¢l mercado nos permite tener una visién amplia acerca de los controles sobre
los precios, tasas de interés, tipos de cambio, etc.. que no siempre van a
depender de las partes relacionadas e independientes ya que las condiciones
del mercado en cada pais son distintas y nos permitird evaluar s1 a la luz de

dichos efectos las transacciones efectuadas por las partes asociadas son



consistentes con las de independientes y determinar la etapa en que los efectos

gubermamentales afectan el precio o margen.

s valido el uso de informacién de afios anteriores pues comprenden los
hechos y circunstancia que rodean la transaccién, revelan hechos que pudieron
o debieron haber influido en la determinacion del precio de transterencia.
ademas que esta informacion nos ayuda a cerciorarse de los términos reales y

condiciones que surtieron efecto entre las partes.

LLos precios de transferencia no son una ciencia exacta, pueden surgir cuando

hay mas de una transaccion comparable, y por lo tanto se puede hacer la

aplicacion de mas de un método.

3.3 Documentacién requerida

El programa de precios de transferencia en México es relativamente joven

uene menos de 4 afios de existir, actualmente cuenta con 40 auditorcs.

programa de auditorias de precios de transferencia, cuenta ademas coit usia
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base de datos para una adecuada programacién de actos de fiscalizacion,

trabajando sobre 17 sectores.

En resumen las principales disposiciones aplicables a “Precios e
Transferencia” en México se encuentra en la Ley del Impuesto Sobre la
Renta que nos menciona las siguientes obligaciones:
« Mantener la documentacion contemporanea
» Determinar los ingresos y deducciones de las partes relacionadis
conforme a partes independientes.
+ Seguir una metodologia de “Precios de Transferencia”

o Hacer ¢l ajuste correspondiente

El Cédigo Fiscal de la Federacion sciiala:
» Las resoluciones anticipadas de precios
» Nos ofrece confidencialidad
¢ Disminucion de la multa en un 50% si presenta el estudic de mancra
gspontanea.
L.a Ley del impuesto Sobre la Renta para el aiio 2000 tuvo una modificacion

en su articulo 58 altima fraccion que menciona:
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(Ad) XV. Presentar en el mes de febrero de cada ano ante las oficinas
autorizadas, declaracion de las operaciones que realicen con partes
rclactonadas residentes en el extranjero, en la que proporcionen la informacion
respecto a las operaciones efectuadas durante el aiio calendario mmediato
anterior, que se solicite mediante la forma oficial que al efecto apruebe lu

Secretaria de Hacienda y Crédito Piblico.’’

El cumplimiento con “Precios de Transferencia” en México consiste en:
* Liaborar un estudio para cumplir con lo dispuesto en la fraccion X[V
del articulo 58 de la LISR

+ Solicitar conforme a lo establecido en el articulo 34-A del C.F.I°. una

resolucion anticipada de precios.
Obteniendo de esta manera los siguientes beneficios: La metodologia de los

“Precios de Iransferencia” no se cambia; una reduccién del 50% en ¢l monio

de multas para el caso de omisidn de pago y evitar doble tributacién.

" Ley del Impuesto Sobre la Renta Articule $8. Fraccion XV.

48



Una resolucion anticipada de precios, nos da Ja autorizacion del precio de
ransferencia hasta por 9 afios, la certeza de que el precio de transferencia cs
de mercado. evita gastos relacionados con auditorias y litigios, elimina Ju

carga que representa a la empresa elaborar estudios para cada ejercicio fiscal

Ademas de solicitar una resolucién el contribuyente debe presentar la
siguiente informacién ante la Secretaria de Hacienda y Crédito Pubhco:
» Datos de identificacién del contribuyente.
e Datos de identificacion de los contribuyentes residentes en México o en
el extranjero relacionados.
» Copia de los estados de posicion financiera y de resultados, incluyendo
una relacion de costos y gastos de {a empresa solicitante.
o Copia de los contratos celebrados con las partes relacionadas.
e« Moneda en la que pactan las principales operaciones la empresa
solicitante y su parte relacionada.
+ Método propuesto.
» Caracteristicas de los bienes o servicios.
« Analisis Funcional (incluyendo activos utilizados y riesgos asumidos)

» [Estrategias de penetracién de mercado.
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» (Circunstancias econdmicas.
» ‘Transacciones comparables entre partes no relacionadas.

o Ajustes a las transacciones comparables.

Nota: La resolucion particular incluye antes que nada la autorizacion de la
metodologia que deberd seguir el contribuyente; el Sistema Admunistrativo
Tributario (S.A.T.) podrd condicionar la validez de las resolucioncs al
cumphmiento de requisitos que demuestren que las operaciones se rcalizan

bajo el principio “Arm’s Length”.
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CASO PRACTICO



CAPITULO 4

CASO PRACTICO

“METODO DE PRECIO DE REVENTA”

Los siguientes conceptos deben considerarse cuando se aplique el método dv

precio de reventa:

.Cuando es apropiado utilizar el método de precio de reventa?

Cuando se tienen operaciones de distribucidon y comercializacion de

productos.
4.1 Procedimiento para determinar el precio “Arm’s Length”.
a) El método de precio de reventa inicia con el precio al cual un producty

que ha sido comprado a una parte relacionada, es revendido a un

independiente {(precio de reventa).
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b) Posteriormente, el precio de reventa se disminuye por un margen bruto
apropiado (margen de reventa) que representa la cantidad por la cual cl
revendedor buscaria cubrir sus:

e Ventas y otros gastos de operacion; y
» en base a las funciones realizadas (incluyendo activos y riesgos
asumidos) obtener una utilidad apropiada.

¢} El sobrante puede ser considerado, después de ajustes por otros costus
asoclados con la compra del producto ( por ejemplo, impuestos al
comiercio exterior), como un precio arm'’s length, para la transferencia

original de la propiedad entre las partes relacionadas.
4.2 Determinacion del “margen bruto apropiado™.
El margen bruto apropiado se obtendra a partir de una transaccion
comparable no controlada.

Comparabilidad

Fundamentos por los cuales se utilizo el Método de Precio de Reventa cn

lugar det Método de Precio Comparable,

wn
(v



a) Se requiere de menos ajustes para eliminar lag diferencias fisicas en los
productos, en comparacion con el método de precios comparable, yi
que las pequefias diferencias fisicas en los productos tienen un menor
impacto en los margenes de utilidad que en los precios.

b) Las funciones (incluyendo los activos utilizados y los riesgos asumidos)
tienen una mayor importancia para el analisis. Cuando exislen
diferencias materiales que afecten los margenes brutos obtenidos ¢t uia
transaccion controlada y no controlada, se deberan efectuar los ajusics

necesarios para eliminar dichas diferencias.

4.3 Determinacion del margen del precio de reventa en una

transaccion controlada

La Compania DeRan, es una sociedad mexicana, que distribuye el equipo
electrostatico “MPS-1F” que es adquirido a su compaiia relacionada
“MEGA” localizada en otro pais (Estados Unidos). EI equipo
electrostitico “MPS-1F» es revendido a un distribuidor no relacionado

“Vendor” localizado en México.
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PAIS “X”

COMPANIA “MEGA”
(Fabricante)

$200.00

MEXICO

COMPANIA “DeRa”

{Revendedor}

5 300L00

COMPANIA “Vendor”
(Distribuidor
Independiente)}

La Administracion de Recaudacion correspondiente (en adelante AR)

esta auditando la Compaiiia DeRan para determinar ¢l precio arm’s length de

las compras efectuadas a la compaiiia relacionada, Compania MEGA, dc lus

cquipos electrostaticos “MPS-1F”,

Durante el curso de la auditoria, los auditores encontraron que otio

distnbuidor localizado en México (Compaiiia RANS) compré a un proveedor

mdependiente (Compania Burg) localizado en el mismo pais de la Compaiiia

MEGA, un producto similar al equipo electrostatico “MPS-1F”,



4.4 Planteamiento y solucion del problema

. - Para los equipos electrostiticos transferidos entre fa compania
MEGA y la compaiifa DeRan el mejor métodeo de analisis es el de precio d¢
reventa. La compaiiia DeRan opera como un distribuidor rutinario de los
productos de la compafiia MEGA y por consiguiente deberia de obtener por
sus actividades, los beneficios de un distribuidor rutinario. Por lo tan(o, ¢l

método de andlisis de precio de reventa es el apropiado.

2. -El método de precio comparable no fue utilizado debido a que el
producto “MPS-1F”, vendido por la compafiia MEGA a la Compaiiia
DeRan, se fabrica en base en una patente tnica, propiedad de [a compaiiia
MEGA: y con el uso del método de precio comparable no podria realizarse
mngun ajuste razonablemente preciso. Por lo tanto, el método de precio e
reventa fue seleccionado porque normalmente son necesarios menos ajustes
para tomar en consideracion las diferencias en los productos en comparacion

con el método de precio comparable.
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— COMPANIA MEGA _| COMPANIA BURG

Otro Pais
! Meéxico
1$200.00 $150.00
| ,
| | COMPANIA DeRa  [[COMPARNIA RANS
15300 00 $300.00
| - DISTRIBUIDOR
: MPANIA VEDOR
— co L+ INDEPENDIENTE

3. - Las transacciones entre la compaiiia DeRan v la compania MEG
tienen las siguientes caracteristicas:

a. [l pago de la regalia por el uso de la marca efectuado por Compania
DeRan a la compaiiia MEGA, esta incluido en el precio de compra

b. La compatiia MEGA entrega a la compaiia DeRan los equipos
clectrostaticos sobre la base F.O.B. (Libre a bordo).

¢. Los gastos de publicidad de los productos de la compaiiia MEGA. en ¢l
pais dc la compania DeRan, son incurridos por la compaiia MEG A
(Compaiiia DeRan no tiene gastos relacionados con publicidad).

d. La compailia MEGA otorga 60 dias de crédito a la compaiiia DeRan.
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La compafiia MEGA vende a la Compafifa DeRan el equipo
clectrostatico “MPS-1F”, que al ser importado a México paga un
arance! del 10%, ya que dicho producto califica como originario dc lu
region comprendida por el Tratado de Libre Comercio de América dut
Norte (TLCAN) y por lo tanto puede hacer uso de 1a tarifa preferencial

contenida en dicho tratado.

4 . las transacciones entre la compaiifa RANS y el proveedor

independiente BURG tienen las siguienies caracteristicas:

a.

L.a Compaiiia RANS vende los productos comprados a la compania
BURG bajo la marca de la Compaiiia BURG. La regalia por la marca

no esta incluida en el precio de compra.

. La Compania BURG enirega los productos sobre la base de Costo de

Seguros y Fletes (CIF}

La Compaiia RANS incurre en gastos de publicidad relacionados con
el producto comprado a la Compaiiia BURG.

La Compania RANS paga por adelantado todos los productos
comprados a la Compafiia BURG, obteniendo un descuento por

volumen del 10%.
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ESTA Thaly Ko Dbk
SAR Df LA BIBLIGTECE

e. La Compaiiia RANS paga un arancel a la importacion del 20%.

Determinacion del precio arm’s length.
Paso 1. - Determinacion del precio de compra ajustado de la Compaiiia RANS

en base a las diferentes caracteristicas de la transaccion con respecto a la

Compaiia DeRa.

Piccro de compra de 1a Compaiiia RANS al proveedor extranjero

{Comypaiiia BURG) $ 150
« Regalias { no incluidas en el precio de compra original) 30
- Scguros y fleies " (50}

+ Publicidad incurrida por la Compafiia RANS y no incurrida por

la compafiia DeRa 20

* Volumen de descuento otorgado a la Compaiia RANS y no

olorgado a la Compafiia DeRa 15

- Diferencias entre Compariia RANS y [la Compariia DeRa por el

mpuesto de importacion'® tis)
Precie de Compra Ajustado $ 150

" I:s necesario hacer la reclasificacian en virtud de que Compailia DeRa clastfica los fletes y segwos como
pastos operain os debido al hecho de que COMPANIA MEGA enticga sobre la base hibie a botdo FOB 3 Lo
servicios de flewes v seguros son proveidos por una parte nto relacionada Por otio lado. Comparia BLUIRG
entiega sobre 1o base de CIF. por consiguiente, los gastos de fletes y segutos estie mcluidos en ¢ coste de
R HEEY

La diterencra en los impuestos de importacion es igaal a $15 = {20% tasa geoneial (<) [0% Tasa TLCAN)
precin de compra on MMénico



Paso_2. - Determinacién del margen bruto de la Compaiiia RANS con
respecto a la reventa de los productos comprados al proveedor extranjeio

independiente Compaiiia BURG.

Piecio de venia de la Compafiia RANS a un distribuidor no retacionada $300

Precio de compia ajustado de Compaiiia RANS al proveedor extramjero
{ Compaiiia BURG) 130

Uunhidad Brula 130

MARGEN DEL PRECIO DE REVENTA = UTILIDAD BRUTA / PRECIO DE
REVENTA

50% = 515078300

Paso 3. - Determinacion del margen bruto de la Compariia DeRa con respecio
a la reventa de los productos “MPS-1F” comprados a su compailia

relacionada extranjera Compafiia MEGA.
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Venia de la subsidiaria mexicana (Compaiia DeRa) al distribuidor no
Relacionado YENDOR S300
- Precio de compra de Compaitia DeRa a la tenedora extranjcra

{Compaiia MEGA) 200
Olros costos incurridos con una parte no relacionada ( materiales de empaque
v manuales de imstruccion )

Litthdad Bruta S 73

MARGEN DEL PRECIO DE REVENTA = UTILIDAD BRUTA 7 PRECIOS DE
REVENTA

25% = $§75/ 3300

Paso 4, - Determinacion del precio arm’s length en transacciones controladas

Veda de 1a subsidiaria mexicana (Compaiiia DeRa) al distribuidor no relacionado

{Compania VENDOR) $300
* Margen del precio de reventa en una transaccion no controlada _50%
$150

Utilidad bruta apropiada

- Otros coslos incurridos de la parte no relacionadas { materiales de empaque

i
[

y manuales de mstruccién} _

Precio arm’s length para la compaiiia DeRa, costo de ventas dc los productos

[}
A1

dv compania MEGA |
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Paso 5. - Determinacidn del ajuste propuesto.

Precio de compra original de Compaiia DeRa a su tenedora extranjera

(Compania MEGA) $200
Precio arm’s length 125
Ajuste propuesto para el precio de compra 73

Paso 6. - Determinacién del Impuesto sobre la Renta de Compaiiia DeRa.

ANTES DESPUES
Ventas Netas $300.00 $300.00
{‘osto de Ventas _200.00 _125.00
Utilidad Bruta 100.00 175.006
Gastos Operativos _25.00 _ 2500
Litilidad Operativa 75.00 150.00
Intereses Pagados 15.00 N 15.00
Irgreso antes de ISR 60.00 135.006
Impuesto sobre la Renta 20,40 45.90

(34%)

62



CONCLUSIONES

Sin duda el tema de Precios de Transferencia es muy extenso, sin embargo cn
este trabajo tratamos de dar una visién amplia pero completa; primero de su
concepto y segundo de los puntos que se deben cubrir al elaborar un Andlisis

de Precios de Transferencia.

A partir de que México abrid sus puertas al comercio internacional y al mundo
de la globalizacion se vio en la necesidad de pertenecer a una organizacion
que regulara todo este tipo de operaciones internacionalmente, este organismo
es ta Organizacidn para la Cooperacion y Desarrollo Econdmico (O.C.D.L. )
cuyo principal objetivo es regular las operaciones comerciales entre paises

micmbros y no miembros y evitar la doble o multiple tributacion.

C'omo hacemos mencion el articulo 58 de la Ley del Impuesto Sobre la Renla
tuvo una modificacion en el afio 2000 en la que se sefiala la obligacién de
presentar en el mes de febrero una declaracién de las operactones que s

hayan realizado en el mes inmediato anterior con partes relacionadas; en este
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caso la primera declaracion que se debera presentar serd en febrero del ano

2001

Todo esto implica que debemos conocer més acerca de este lema; por que una
cosa es la presentacion de esta declaracion y otra la obligacion de presentar un
Analisis de Precios de Transferencia ante la Secretaria de Hacienda y Crédito
Pablico de las operaciones con partes relacionadas y por lo que se mvestigo
estc Analisis no es una cosa sencilla ya que se requicre dc una gran
recopilacion de informacién para poder demostrar que efectivamente los
costos que estamos manejando son precios de mercado y por lo tanto ¢l

calculo de nuestro pago de impuesto sobre la renta es el correcto.
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