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é Clinica Veterinaria
VALAR
1 Servicio de su Masg¢ota
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La prictica ciinica en pecuefias especies es una de lag dreas a la
que se dedica una gr@n mayoria de los Veterinarios en el pais, y se
realiza en las grandeés Urbes como la Ciudad de MExico donde la pobla-
c1dn por sus oondlciénes habitacionales se ve cbligada a tener camo
mascotas o animales de compania a peouenias especles COMO: perros,gatos.
roedores,peces y otrps. Esta prictica requiere de una mayor especializa-
ci6n dol Madico, lo Cﬂile lo ha llevado al uso de equipo Médico y Cuarfir—
gico cano el de los hospitales humanos con las wodificaciones necesarias.

Las especmlidades esta motivado por necesidades de los duefios de
rascotas que requieren de un servicio mis especializado.El Médico Vete-
rinario Zootecnista proporciona al individuo los medios adecuados para
su realizacifn,y al niemo tiempo,dade el cardcter social de la profe-
s18n, Se revierte en ella.Fl trabajo del M&dico Veterinario dedicado
a las pequefias especies debe estar al servicio del honbre,por lo cue
o es desatinado admitir que los factores M&dicos,Sanitarios y Zoot&c—
mecos de la profesidi, asumen,cavo un hecho biolSgico,un papel funda-
rental en el orden secial cue se refleja en la salud fisica y mental
dol hambre.Muchos del los aspectos de su actuacidn dentro de la socie-
dad,dan a conocer su preparacidn y capacidad cientifica,su preparacitn
téenica v sus seyvicios a la commidad.

1a preparacidn ¥dica cada vez es més ardua y compleia,tiene que
resalver situaciones’ técnicas,lo cual necesita de una preparacifn més
pPrecisazaparece el ti:abajo en equipo y se hace necesario recurrir a
mlegas especializad%)s en diversas dreas de la profesifniesta activi-
dad se opone al trabajo individual,ya que el Médico puede encontrarse
impreparado para res?lver situaciones nuevas Imprevistas.Necesita adap-
tarse,organizarse y {onciliar otras actividades técnicas, sin perder
g1 sentido humano v gocial,ya que gracias al progreso de la téenica,
la medicina ha dado pasos de gigante.

Las mndici.ones.; socioecondmicas en la Ciudad de México nos per—
miten encontrar tna fran variedad de naveles econdmicos por lo gue
se hace indispensablié proporcionar un servicio acorde al medo de vida
del ciudadano.



Con la instalacitn de la clinica,se intenta proporclonar servicic
Médico Veterinarig al pGblico en general ofreciendo los sexrvicios de
Censul torio M&dico,Medicina Preventiva,Medicina Interna,Cirugias,Estu-
dios Radiclégivos,Venta de accesorics y Pensidn.Con principios &ticos
¥ profemonales.De: ésta manera se contribuird a proporcicnar una mejor
atercitn a las mascotas de esta poblaciln.




HIPOTESIS

HIPOTESIS MACROECONOMICAS:

-Se llégard a una inflacidn del 15% en 1998.
-El1 Producto Interno Brute serd del 5.2%
-Habri un aumento salarial del 12% en 1998,

-El: ddlar costard $9.00 pescs en promedio
en 1948.

-Los 1ntereses bancarios subirfn a un 20%

HIPOTESIS PERSONAL:

-Aumentard el nlimerc de mascotas en la Ciudad de
México ya que existen mds personas y familias

aue necesitan compafiia.




ANALISIS SITUACIONAL
a) ENTORNO EXTERNOC.

La Colonia Partitlén se localiza en la Delegacin Iztacalco
v esta a su vez se ;ancuentra delimitada hacia el sur por Cindad
Nezahuvalcayotl,hacia el norte por la Delegac1én Venustiano Carran-
za v hacia el suredste por la Delecacion Iztapalapa;la altura a
la cual se ubica eg de 2,242 mekros sohre el nivel del mar.En la
Colonia el tipo de suelo que prevalece es de uso industrial por
lo que existen una _Lqran diversidad de empresas industriales.

El promedio gdheral de pobladores en la Coloma donde ze
gstablece la Clinicp Veterinaria es de 61,123 habitantes aproxi-
madanente seqin los datos proporcionados por el L.N.E.G.I. del
14110 censo poblacional de 1995 en donde se encuentran un total
aproxamado de de 21,178 habitantes econdmicamente activos cuyos
ingresos van desde un salario minimo hasta cinco salarios mini~
mos,per 1o que se Eélede establecer gque existe una variabilidad
ecordmica,

El total de poblacién canina y felina en la zona se estima
aproximadamente en 10,566 seglin los datos preporcionados por el
Centro de Contrdél Canino del D.D.F.considerando cue existen en
la actualidad 1 perzo por cada 7 habitantes y por cada 5 perros
1 gato en la Cit:;dad:de México,cifras que indican un incremento
ya cque,oon anteriorided se estimaba en 1 perre por cada 10 de
los habitantes de la ciudad aproximadamente.

EL Mercado poteficial existente en la zona es de aproximada-
mente 10,566 perros’y gatos sin considerar otro tipo de mascota,

El Mercado penetrado de acuerdo a los datos cbienidos,es de
aproximadarente 2,000 pacientes atendidos por el Centro de Con-
trol Canino del D.D.F. en un afio.

El Mercado dispanible por lo tanto asciende a un total de
8,566 mascotas aprodimadamente que pertenecen a dueiws con las
posibilidades econfmicas para recibir un servicio de atencifin

Medico Veterinario.



El Mercadd meta que desea tamar la clinica es de un 20% del
tercado disponible,por lo que la cifra correspondiente seria de
1,713 y la cual puede 1rse incrementande gradualmente por el tipo
de servicio que se ofrecerd,va cue sclo en la colonia se encuen-
tra una Farmacia Veterinaria v un Centro de Control Caning del
Departamento del Distrito Federal.



ANALISIS DEL ENTORHO

SECTOR PROBLEMAS OPORTUNIDADES

GOBIERND I.TRAMITES BURGCRATICOS I.SE INSTAURARA UN GOBIERNO ,
DE NUEVO PAR‘EIDO(PRD) HABRY
MEJOR ATENCION AL PUBLICO
PARA TRAMITES DE APERTURA.

rd &
IT.CERTIFICACION DEL MEDICO
VETERINARIO ESPECIALYSTA

EN PEQUERAS ESPECIES.

ECONOMTA I.EXISTE EN LA ZONA
VARIABILIDAD SOCTO-
ECONéMICA.
11.FLUCTUACION DEL
DOLAR.
- rd
5OCIAL I.NO EXISTE EN LA POBLA- I.HA RCDUCIDOG CL NUMERO DE
cI8N UNA CULTURA ADE- INTEGRANTES EN LAS FAMI-
CUAP2 PARA LA ATENCION LIAS ¥ SE HA INCREMENTA-
DE_LAS MASCOTAS. DO EL NUMERO DE MASCOTAS.
IT.LOS TEMAS ECOLSGICOS TRA-
TADDS EN LA EDUCACION HO-
TIVAN & LA NIREZ & ATEN-
DER A 5US MASCOTAS.
ITII.SE HA INCREMENTADO EL
NGMERD DE MASCOTAS {PERRO)
COW PUREZA RACIAL LO QUE
MOTIVa ALOS BUENOS A UNA
MEJOR ATENCION.
PROFES IONAL I.SOLO SE LOCALIZA UNA FAR-

MacIa VETERINARIA Y UN
CENTRO DE CONTROI. CANINOG
DEL D.OLFLEM Lp 20MA,




ANALISIS DEL ENTORNO{Continmacién.. )
SECTOR PROBLEMAS QFORTUNIDADES
— I —
LROFESTONAL II.LA CLINICA ES UN NUEVD
CONCERPTO EW L Z0ONA.
PECKOLOGICO 1.EL SQUIPO MEDICO ¥
QUIRLfRGIco ESPRCIALI-
ZADO EN SU MAYORTA ES
IMPORTADD,
= 7
- OMERCIALIZA - I.LAS VIAS DE COMUNICACION
DI IMPORTANTES ¥ EXISTENTES
EN La POMA SE LOCALIZAN
A CORTA DISTANCIA.




ANALISIS DE LA EMPRESA.

Frutrlena

Posible mitigacién

Trémtes Burccriticos.

Pealizar los trimites necesarios para el funcina-
wiento de la clinmica y estar al dia oon las cdoli-

gaciones fiscales.

ridhilidad Socineconfmica

Bstablecar precios justos y competitavos.
Proporcionar valores agregados y brindar asesoria
para mejorar las condiciones de las mascotas.

Fluctuacidn del Dblar.

Lograr con proveedores y distribunidores mejores
descuentos y créditos.

Rovigitn constante de inventarios.

Mo crear deudas en dblares.

Ny existe on la zona una
woalecidn oon cultura ’
a¥acuada para la atepcifn
dr las mosootas.

Visitar escuelas y proporcionar asesoria y orlenta-
cifn schre los cuidados que deben proporcicnarse a
las mascotas.,

El ejuipd Médi1co y Quirir—
gico espeializado en su
ragsrz as wportado.

Buscar alternativas,para oompra de equipo usado o
nacional que sea adecuado para la ¢linmica.

i0



AWALISIS DE LA E'IPRESA

{ OPORTAMNIDADES

ACCION DE DESARROLLD

3¢ wnStasraTh Wi gobaernc Ge TEVO
oact{do (PR} habrd mejor dispocisitn
¥ apEwo A peguenas empresag.

Realizar los tramites de apertura d2 la clinlca
¥ proporcionar un servicio de atencifn a la
corunadad en general.

Sertificamidn del Médico Veterinario
Tapecialisia en Peuelias Espocies.

Actualizacidn constante para yealizZar especia~
11ZACITIES.

Legrar una mejor aceptacién de les clientes y
aumentar la cartera de clientes.

Promocionar s servicics Médicos v mejorar la
atenc1dn a magcotas y sus duefios.

Se ha incrementads el ndrero de
msootas ¢ se han redicido el
nfere de integrantos ds las
farilias en MExico.

Ofrecer mejores servicics en la clinica.
Crear michos de mercado.
Programas de promocidn y publicadad

L5 remas eorlfgicns tratades en la
bvucacifn rotivan a la mufer a aten—
Por mejor a sus mascotas.

Realizar visitas a escuelas para dav orienta-
c10n scbre cndados de las masootas.

Elaborar tripticos informativos para los clien—
tes.

be ra 1rerarentado el niimerc de
FOrros CON mayor [lreza yacial
L oty va a una reer aténcadn.

Scle 82 localaza ura farmadla
¥ wn Centro de Control Canino
del D.DWF

Realizar especlalizaciones scbre razas mis
predaninante.

O FEICER MPJIOR atencifn a wasootas y clientes.
Llegar a crear seryvicio.

LLoGar a crear Un serviclo inteqgral

Programas de prorocidn y pablicidad a una mayor
drea de influgncra.

Ofrecer serviclo lntegral para las nascotas y
ofrecer valores agregados para ancrementar
cartera de clientes,

Lag a3 de corwricacife imbortan—
TES ¥ EXISTENTES en la 2oi@A se
2= Incalizdin a oorta distancia.

L

Elaborar plangacidn para la instalacifn do la
clinica y proporclonar mejores espaclos ¥ que
faciliten el acceso a la Climca.

elakorar crocuis cara dizstribuir en la rzona
y que todos los deds a dormr en sus laurcles.

11




s ANALISIS SITUACIONAL
h) ENTORNG INTERNO.

La Clinica Veterinaria para pequefas especles,cuyo local es propra,
se encuentra ubicada’'en la calle seis con nfimere 128 en la oolonia Panta-
+18n,PDelegacidn iztac::alm,bﬁxico,D.F. entre la Av.Norte y la Av.Pucbla,
tiene acceso directo.a la Calzada Ignacio Zaragoza y a una cuadra se en—
cuentra la prolongacidn del Periférico Oriente,como referencia se encuen-
tra a 400 metros el éentro comercial Bodega Anurera ¥y el metro Canal de
san Juan y tiene un 4rea aproximada de 60 metros cuadrados en donde se va
a realizar una subdivisifn con paredes de tabla roca,para la distribucidn
especifica de las actavidades a desarrollar,las que se indicarén con sus
letreros en cada uno de 10s espacios creados.

Actualmente no cgntamos con un sistema administrativo con €l cual se
pueda tener un control de personal, inventarios,ccmercializacitn,ventas,
gastos, promocidn y publicidad,para que la Clinica funcione adecuadamente.

ta distribucifn d¢ las dreas en la Clinica se realizarfin de la fonma
siguiente:
1sRecepcidn
2=Consultorio
3=uirdfanc
d4-Airea de hospitalizacién
S<Area de Pensién
éxArea de estudios Radioligicos
T-Erea de ventas de accesorics
Cada una de las &reas creadas serd equipada con lo necesaric para que
se pueda proporcionar' servicio MBdico Veterinaric a las pequefias especies
pertenecientes a nuestros clientes.En la zona no existe una clinica que
ofresca un servicio céxzpleto ror lo que se atenderd al pfiblico en general.
Para tratar de satisfacer las necesidades de la scciedad de confianza vy
sequridad en la salud;de las mascotas y su bienestar como un mienbro més

er; las familias.

i2




dAannB bl LN M1a

El servicio, MEdico se ofrece en la clinica y a domicylio,este
congiste en proporgionar atencifn a las mascotas en Medicina Preyen-
tive,Hedicina Interna,Clrugfa Estética y Terapéutica,Estudios Radio-
18qicos, Hospitalizacidn, Pensi6n, Comercializacin de alimentos y acce-
S0Y10s y posteriorgente se brindard el servicio de Estética canmuna.
Proyectarenos nuestra misidn parva motivar a clientes y personal gue
labore en la Clinica,adem&s se tendra un letrero en cada una de las
dreas,para mostrar los servicios ofrecidos adends de implementar los
valores agregados atravéde tripticps que se elaboren trimestralmente,
se proporciona :oriéntaciﬁn a los clientes para mejorar las condicio-
nes de sus masootas y se realiza la apertura de datos,come base furda-
mantal lo que mos permitird mejorar el servicio de la ¢linjca.

Los datos se capulrar&n en camputadora pava realizar los expedien—
tes correspondientes.Para prawocionar los servicios proporcionades
se utilizardn diferentes medics como visitas a Escuelas,inscripcién
a revistas especializadas v en la seccidn amerilla,

los precios que se establezcan serdn al contado,ademds de de ser
justos y competitives y se mostrarsn al plblico para sengibilizar a
Jos clientes a pagar por ellos.El acceso a la clinica es miy adecuado
va que se encuentran muy cerca las vias mis importantes de comunica-
¢ifn y su acceso es, facil.

Las ventajak y gl beneficic sers proporcionad por la clinica a -
los clientes es dec:_r se brindard servicic a las mascotas a fin de
proporcionar a auestros clientes la sequridad v confianza necesaria,
asi como la orientafidn mis completa de come procurar gue SUS TMASGO—
tas tengan las cordjciones mis apropiadas para su desarrollc con lo
que tambign se éstara proporcionando educacitn y esto repercutira en
el futuwro en una mejor relacitn entre el ser humano y las mascotas.

3
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ANALISIS DE LA EUMPRESA

:

FUBREZAS

DEBILIDADES

1.C0MO PRODUCTO ¥ SERVICIO NUEVO
O 105 CONOCERN BN FA 7CRA.

11.CARECEMCS DE PRESTIGIO PARR
NUESTRO RESPALDO.

(I1.NO SE HAN REALIZADO LOS TRAMI-

TES DE APERTURA DELA CLINICA.

I.105 GASTOS PARA 1A TNSTALACICN
¥ ADECUACTG DE TA cLiNTCA Sou
ETEVADOS.

TI.EL EQUIFC MEDICO ¥ QUIRIREICO
ES IMPORTALO ¥ COTTZADO BN
DOLARES.

1.%0 5B OR0CE Oy EXACTTIUDR.

1.FALTA ESPECIALIZACIONES EN
RADTOIOGIA, SISTEMAS EN PEQUERAS
ESPRCIES Y APFENDER EL IDICMA
INGLES.

I.NO EXTSTE UN SISTEMA ADMIMNISTRA-
TIVO ADECUALO,

AREAS
MERCADEG I.SE CUENTA CON LOCAT, PROPIO
TOCALTZAND FM TA CaLIE SEIS
DE TA COLONIA PANTITLAN.
17.SE QUENTA CON VEHICULD PRO-
PIC PARA LA ATENCICN DOMI-
CILIARIA.
CASTOS L.SE CUENTA CON UNA INVERSICN
CES80, 000, 00 {OCHENTA MIT.
PESGS 00,100 M.N.}
ENTAR ILIDAD
PrRorHAL I.5F HAN AZDCUIRTDYD OCMOCIMIEN-
r
T0S DE MERCADOTECNIA BASICA
PARA TNSTALAR IA cLiNICA.
boviTicas v
P RCCEDTMTENIDS
L STRCCTURA
RGA TZACTGNAL,,
PLANES ¥ CRJETIVDS |  I.1A INSTALACTON LE LA CLINICA

Es UN NWUEVO QONCEPTO EN IA
QUELNIR.

II.1C8 OBJETIVOS YA ESTAN TRA-
27005,

et =

N
1.0 SE TIENE UNA ORGANIZACTION
rd
ESTRUCTURAL PARB LA TNSTRIACION
ADECUADR DE La cLivIca.

14




ANALISIS DE

LA EMPRESA

POSIBLE APLICACIDN

T FuUERZa R
=21

T LT Geits oo local propad

Distribucidn de Sreas y reestructwacidn
posible para mejor atencidn de clientes y
masootas.

So cuenta con vehiculo propao-

atencaidn dandciliaria de mascotas y un
traslado més rdpido v pramccién de productos
v servicios mhs awplio.

o uerb) 0ON W versidn inicial
o $5£5,000.0) pesos.

Campra de equnipo v mebrliavio indispensables
asi coro gastos de 1nstalacidn de la climuca
para amclar su funclonamiento.

.

¢ e adando corotimientos de
proadotecna bisicz para irstalar

a o iinfca.

Estuwdhos ge percady, corocimento de nece—
sidades de los clientes,plan estrateqioo
para instalar la clinica,promocién de los
sarvicios,admm straciin para optimizar
las funciones de la clinica ,mejorar las
relaciones con los clientes para aumentar
la cartera de clientes,conocer la renta-
bilidad y presupuestos.

B un nuevs oo-oepto en la gopa
h instalacadn de la ¢limca.

Mmento en la cartera de clientes y generay
mis nichos de mercads y ofrecer un servicio
mis corplets al cliente para satisfacer sus
necegidades.

2% Ghoovives ya estdn Trazados.

Pra crear los planes y chjetives que doeseamos
alcanzar a corto y madianc plazo en funcidn
de la climica.

15




ANALISIS DE LA EMPRESA

.

BEAT IDAD

AE IMPIDE

CORRECCION

Car producto v servicio
nWno No oS ondoen en

la wom.

{ awentar cartera de clientes

gererar aumento de utilidades
Tener mavor 1iqudez

Realizar carpanas de prarocidn
visitas a escuelas v elaboracion
triptices qua muestren producko.

Se carece de prest1lgid
par: rustro respaldo.

Desempeno de las funcrones
Continuidad en los procesos
de atencidn a clientes y
mascotas.

Elaborar carteles sefialen servi-
cio en cada drea creada en la
clinica.

Ofrecer precios Justos y Compe—
tifives.

fo 5o Dar realizado 106
tracites de apertura de
1a cifnica.

Funcitn el cstablecimiento
arentar cartera de clientes
aurento de utilidades

Mayor licuidez.

Tramitar 1o antes posinie la
apertwra de la clinica para ofre-
cer servicio MEdico.

IoF gastos de la <iinica
para su instalacafm son
elivados.

Tear las areas correspondiien—
tes para prestar servaclo inte-

gral.

Establecor un plan presupuestal |
para desviar utilidades e ir
aplicandole er la adecuacidn de

1a clinica,

El equipe “dico v Quirtr-
gl eF isportado v ookl-
zado en dblares. :

Deserpene de las funciones y
continuidad en los procesos
v atencifn inteqgral.

Adquisicion de cauipo usado para
prestar servicio Médico,

5 2 oooe 1a rentabili-
d3d oon exactatud.

Conocey |a rentabliidad ¥
proyeccién futura de la
Cliniga.

Elaborar plan presipeestal para
cenocer la reptabilidad de la
Clinica.

falta especializaciim en
Rad10ldcra, actual f2ac1bn
en prpeefas especies y el
Iduora Ingles.

Desempern de fUnclones para
ofrecor servicio integral y
Comunicacitn via Internst.

Torar cursos de actualizacidn e
Idioma Ingles,

o exaste 1m s1stama
Administrativo adecuads.

"El buen Tincionamento y
‘desarrollo de actaividades
‘en la clinica,

Elaborar un plan admnistrativo
y organizacironal para optamizar
el funcionamiento de la Clinica,

lrge tLene und omgEniZa-
cidn estructural para la

1 Aurento cartéra oe clientes

mtilidades y licquidez para

el crecimento de la Ciimca. l

Fealizar \mn plan estructural para
la instalacién y creacidn de los
espacios requeridos.

Lnrmmlacmn de la Clinica.
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CONCLUSTCRHES

- Fl proyecto presentado refleja ser viable desde el punto
de vista Mercadoldgico,Contable y Administrativo.

- 1as e@xpectativas de crecimiento de la Clinica son buenas,
permitiendo una mayor inversitn,para aumentar la infra—
estructura del negocio.

- Se chtendra el reconocimiento de la Clinica y su posicio-
nanierito ird en aumento en la zona de influencia,
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DESCRIPCION DF PUESTOS

FUESTO: DIRECTOR GENERAL

FUNCIONES:
—Coordinar las actividades de la Clinica,con la Administrativa.

-Organizar los Recursos Humanos y Materiales para el logro de
los cbietivos.

-Investigar las condiciones del Mercado v las necesidades de
los clientés.

-Establecer el horario para la apertura y cierre del negocio.

-Llevar a cabo la planeacifn anual del negocio v la evaluacifn
financiera.

—Estable;;er control de procesos y sistamas para optimizar el
funcionamiento de la clinica.

~Estableper las politicas y procedimientos para cue la c¢linica
funcione adecuadamente.

PUESTO: ASTSTENTE TECNICO

EUNCIGNES :

~Asistir en el frea de cumercializacifn v ventas de accesorios.

~-Byindar ser;ficio ¥y trato ameble a los clientes.

~Cobrar a lofs clientes por venta de accescrios,

-Auxiliar en:la conservacién de las freas creadas en la clinica.
~Asistir a la Direccién General en los servicios proporcicnados
en la cliniga,revisién de inventarios,atencién y cuidado de las

mascotas,

PUESTQ: SERVICIOS MEDICOS VETERINARIOS

mms:—?\t@r&ciﬁn v mdado de mascotas en Srea de pensidn.
-Atenc1én de_ﬁnasootas en servicic de Estética Canina.
—Auxiliar,{ a Asistente en conservacidn de las &reas de la clinmica.
-Proporcionar servicio y trato amable a clientes y mascotas,
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POLITICAS Y PROCEDIMIENTOS

FOLITICA DE ATENCION AL PUBLICO:

1. Dentro de las acciones cue ha iwmplementado la Clinica Veterinaria
para pequeﬁas especies y lograr un contacto més estrecho con sus
client:es,’esté. el proporcicnar un trato mis amable y la orientacifn
adecuada,’asi.foczm brindar el confort necesario tanto a la mascota
como al duer de la misna.

POLITICA DE PAGO:

2. Los pagos realizados por los clientes serdn al contado v a los
clientes mis;asiduos se les proporcicnara a sus mascotas valores
agregadoé aljsollcitar algune de los servicios cque proporciona
la clinica.

B
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PROCLUCTO
ADRENALINA
ANESTESAL
RAYTRIL INY.5%
PLECAPINR CO0P.
SRR o
CALCTVOE ALE
CALION FUERTE
CALMIVET
CATOSAL B12
CEFALZKIL
CLORJRCOE SCDIC

CUADRD BASE DE MEDICAMENIO

80
Estiumlante Cardiaco
arestésico
Antibafticd
Anslgecico espaamodico
Calcid conpramidos

Calcig y Vitaminas
Calcig Reconstituyente
Traren)il izante
Estimyiante apetfto
Antiinfeccioso Iny.
Electrolitos

ocmms FUERTE Vitaminico

ChIHEHJW B-20
DAIMETCH B-20T

DEXORIL
DEXTROSA AL 5%
EPIOTEC

FIBRORESS

NVI-VaC-THE2
NI~V L
HRI-VAZ PARVO C

Hormonial

Sulfas

Sulfas y Trimetoprim
Solucitn otica
Solucién glucosada
Soluclsn Otica
AntibiGtion
Fibrolitido
Antiinflanatorio
antlinflaqatorio
Antislptico local
Hormonat

Anti stAmnico
Anestésiog
Desparasitante
Antidiarreico
Diurético

Anabol 100
Vac.léuc.Felina
Cicatrizante
Pegparasitante
Desparasitante

PRESENT -

Fungicida Antibacterianc

Desparasitante externo
Anflgesice
Vac.Moquillo, Hepatatis
Bacteyina, Ieptosplra
Vac. Pamvms

NWI-VAC PUREY DP Vac.Parvosfocuillo

HAT-VHC RABIA
HOVI-VAC TRICAT
OXTTOC TN

Vacura Rabia
Vac.Triple Felina
Hormanal |
Desparasitante
Vitaminicp
Cicatrizante
Fubefaciehte
Ribefaciente
antiinfeceioso
Tranquilizante
Antigirnico
Desparasitante ext.
Despdrasitante ext.
Electrolitos

Estimilante Cardio-Resp.
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S0ml
100 ml
50 mi
100 ml
150 g

100 tabs.
100 m1
100 md
S0 ml
100ml
500 mi
50 ml
20 ml
100 ml
100 ml
5ml
500 ml
120 m1
100 ml
50 ml
50 ml
S50 ml
453 ¢
10 ml
100 mi
10 ml
50 mL
250 ml
10 ml
10 ml
1 dosis
125 m1
30 tabs.
24 tabs.
15 ml
100 g
100 ml
i dosis
1 dosis
1 dosis
1 dosis
1 dosis
1 dosis
10 ml
100 tabs.
60 tabs.
125 g
250 g
100 ml
25 ml
100 ml
250 ml
100 ml
500 ml
60 ml

PRECIO
24.00
72.00
81.00
70.50
30.60

27.00
56,00
72.00
71.10
128.75
15.57
22.50
220.25
72.00
154.40
47.25
15.48
21.00
132.00
48.75
292.50
73.10
122.40
34.20
44.80
100.00
196.00
23.97
63.00
31.80
40.65
12.00
78.00
228.00
39.75
28,80
68.00
17.15
7.35
23.50
33.75
16.00
29.35
11.20
52.00
52.50
35.00
14.40
25.20
107.25
359.10
15.00
22.40
18.80
15.08
28.80

g
B

BIMMERRNMNMOMENWUO RSO RRRO Do b

=

[SIEVER SN BN PN )

B OUT AT AN L = B A0 L0 L B DY

SUBTOTAL
48,00
144.00
81.00
141.00
153.00

135.00
112.00
144,00
71.10
138.75
77.85
45.00
220.25
144.00
154.40
47.25
77.80
63,00
264.00
97.50
292.50
146.20
244,80
68.40
89.60
200.00
196.00
47,94
126.00
63,60
406,50
36,00
156.00
456.00
79.50
86.40
136.00
171.50
73.50
235.00
337,50
160.00
292.50
22,40
104.00
105,00
105.00
72.00
126.00
214.50
359.10
45.00
112,00
24.00
75.40)
57.60



CUADRO BASE DE MEDICAMENTO

PRODUCTD us0 - DRESENT. PRECIO PEDIDC SUBTOTAL
SUPER BOLFO REFOR. Desparasitante ext. 430 mi 28.80 5 144,00
VETSRACL Cicatrizante _— 30.00 3 90.00
VIGANIOL ADE Vitamini oo 160 ml 123,30 1 123,30
VITAMINA B2 Vitaminics 30 ml 28.50 2 57.00
VETAMINA C Vitamnico 50 ml 10.50 2 21.00
VITRENA K Vitamnioo 30 ml i1.25 2 22.50
VTIAMINTHE JGA.  Desparasitante 10 ml 24.00 3 72.00
YATREN CASEIN Reconstituyente 100 nt 54,90 1 54.90
YODO [ESINFECT,  Desinfectante 120 ml 9.60 5 48.00
TOTHL: : $ 8,585.04
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MATERIAL L[E CIRUGIA ¥ HOSPITALIZACION

PRODUCTO

JERINGAS 3 ml

JERINGAS 5 ml

AFWAS CML.20,2%,22,25. |
CATETER CAL.18, 20,22,
CATETER CAL. 24
NENCLISIS

GASA 10 x 10 .
VEMNDA GASA S5cm X Sm
VENDA GASA 7cm X Sm
VERDY GASA 10cmm X S
HATA QUIRJRGICA 10cmXSm
(FARTE ESTERIL. § 1/2
(IPANTE REUSABLE 8 1/2
GIANTE EXPLORACD N
CQURREBOCA DESECHABLE
GORRD DE CIRAANG

VEEA ELASTTCA Scm¥fm
VENDA ELASTICA TankSm
VEND? ELASTICA 10cSm -
VErDA ELASTICA 15cniBm
VENDA [E YESO 5eiZ, T4m
VENDA DE YESO  TomiX2.74m
VENDA DE YESO 10cmX2, 7T4m'
HOTA DE BISTURT #20,#24
TERIMETRD RECTAL R
MNTIEENZIT 4 l1ts.

CLAVO ORTOPEDICD 5/64"
CLAVO ORTOPEDICO /6"
CLAVO ORTOPEDICO 5/32"
CIAVD ORIOPEDICC 3/16"
D 3.0,2.0,1.0

CATGEIT CROMICO 3.0
CATGUT CROMIQD 2.0
CATGUIT CRCMICO 1.0

SEod. NBEGRA 2-0t5
CERMALGN 2. Qsce—4
DERALON 3. 0sce—4
ERMAI(N 4. 0sce—4 «
O

PRESENTRCION

100 pzas.
100 pzas.
100 pezas.
50 pzas.
50 pzas.

200 pzas.

200 pzas.
150 pzas.
100 pzas.

pza.

pza.
36 pzas.
36 pzas.
36 pzas.
36 pzas.
36 pzas.
36 pzas,
36 pzas.

e e e b e ek e e e

QETO

100.00
150.00
60.00
535.00
585.00
9.50
60.00
1.38
2.00
3.40
62.37
3.70
4.90
72.43
33.75
44.75
1.69
2.36
3.20
4.70
7.00
8.40
10.40
2.20
5.22
67.00
30.82
30.82
36.40
42.00
16.50
11.460
11.00
11.60
11.00
434.00
434.00
434,00

PEDILO

[
< w

RPRERERFEFHEPFAUOOWRANO SO DO C WD 0 WU O D B

SUBTOTAL

100.00
150.00
126.00
535.00
585.00
475.00
240.09
6.90
10.00
17.00
62.37
185.00
490.00
72.43
33.75
44,75
g.45
11.80
16.00
23,50
35.00
42,00
52,00
220.00
26.10
134.00
154.00
92.40
109.20
126.00
465,53
396.00
396.00
396.00
396.00
434,00
434.00
434,00
$ 7,528.685




ACCESCORIOS

PRODUCTO PRECTO/UNTTARIO CANTIDAD SUBTOTAL
CARDA CHICA PERRD - 18.75 5 93,75
CARDA MEDIAMA 21.90 5 109.50
OOLLAR OUERD GRANDR 23,25 5 116.25
COLIAR CUERD MEDIZNO 22.60 5 110.00
OOLLAR VINIL ) 3.00 5 45,00
QOKRTA URAS GUILLOTENA 31.25% 3 93.75
HJESO CARNAZA GRANIE 15.60 5 78.00
HES) CARNAZA MEDIAND 10,73 5 53.65
HUES) CARAZA CHIOG 8.94 s 44,76
PLATO LIGERD GRANDE 11.40 5 57.00
PLATG LIGERD MEDIANO 5.76 5 28.80
PLATO PESADO GRANDE - 27,44 5 137.20
PLATY PESAIQ MEDIANO 11.52 5 57.60
SWEATER GRANLE . 56,80 5 284.00
SWEATER MEDIAND 51.20 5 256,00
SWEATER CHICO 48.95 5 244,75
SWATER MINT 47.80 5 239.00
ASURNICL, JARCH 80g 2.00 10 90,00
ASERITCE, POLVD 159 10.80 10 108,00
BEFQ FINO 100g 18.90 5 94.50
BOLFQ SHAMPOOD 250 ml - 27.00 5 135.00
COLLAR ANTTPUEGAS CACHIRRO 20.00 3 60.00
COLLAR ANTIFULGAS GATO 20.00 3 60.00
OWLAR ANTIPULGAS ADULTC 24.00 3 72,00
PECHERAS 1Mo.2 35.00 2 70.00
PECHERA  #d.3 45.00 2 20.00
PECHERE  Mo.4 : 55.00 2 110,00
PECHERA  Wo.S 65.00 2 130,00
CHOUETAS CACHORRD 67.00 10 670,00
CROIIETAS ADULTC 125,60 4 502.40
CROOETAS ECCNOMICAS 104,51 4 418.04
WHISKAS [ATA 3,90 20 78.00
TOTAL: $ 4,736,89
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