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INTRODUCCION

“En el Plan Nacional de Desarrollo 1989 - 1994, se ha
contemplado que para lograr la modernizacién del pais se
requiere de un sistema financiero que apoye e incentive la
productividad y la competitividad de la economfa; esta
estrategia de desarrollo requiere de una modernizacién
financiera que responda a las nuevas condiciones econdémicas
del pafs. En atencién a esta premisa, corresponde al sistema
financiero mexicano. en sus distintas modalidades,
instituciones e instrumentos, la responsabilidad de recuperar
y acrecentar la captacién del ahorro nacional, a fin de
canalizarlo con eficiencia y oportunidad hacia el sistema
productivo nacional."

De esta manera inicia 1la Exposicién de Motivos del
decreto que reforma, adiciona y deroga diversas disposicicnes
de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares
del Crédito (LGOARC), de 15 de noviembre de 1989.

Agsimismo, seflala que la adicién de un capitulo dedicade
a regular a las Empresas de Factoraje Financiero, se da “en
virtud de que prestan un importante servicio de apoyo
financiero a la pequefla y mediana industrias que no tiensn
f&cil acceso al crédito, pero que mediante la enajenacidn de

sus derechos de cobro. obtienen un adecuado flujo de efectivo



para la realizacion de sus operaciones."

El factoraije financiero es una operacién de
financiamiento en virtud de la cual, una empresa dedicada a
la proveeduria de bienes y servicios, cede sus cuentas por
cobrar a una empresa de factoraje, a cambio de un alto
porcentaje de efectivo. Este evita al empresario tener
improductivo un capital que, por el contrario. siempre esta
en circulacion.

En vista de lo anterior. no cabe duda que el factoraije
desempefla un papel muy importante dentro del Sistema
Financiero Mexicano, debido a que permite a los pequefios y
medianos empresarios contar . con fuentes alternas de
financiamiento que substituyan al créadito bancario
tradicicnal. al cual cubren tasas mds altas de interds, y no

todas llegaban a tener acceso al mismo.

Es importante hacer notar que las empresas de factoraje
financiero no son propiamente organizaciones auxiliares de
crédito, como lo contempla 1la Ley. Nosotros consideramos que
no ayudan ni auxilian en la intermediacién del crédito, sino
que constituyen una forma especial de financiamiento., al
igual que el arrendamiento financiero.

Esto lo reiteraremos al analizar la legislacién que las



regula, sin dejar de estudiar la figura del factoraje en
todos sus aspectos

Asimismo, haremos énfasis en las ventajas y desventajas
que trae conhsigo el contratar con un servicio de esta
naturaleza, asi como en la problemAtica por la que atraviesan
actualmerte con motivo de la legislacién que las rige. Para
lo cual utilizaremos una serie de gréficas que haran mads
comprensible lo analizado.

Iniciaremos entonces, con 1los antecedentes histéricos
que dieron lugar a la moderna figura del factoraje

financiero.



CAPITULO FRIMERO
1.~ ANTECEDENTES HISTORICOS

Regulta dificil precisar dénde y cudndo aparecen por
primera vez las operaciones de compra de cartera. Sin
embargo. glgunos historiadores estiman que fue en la antigua
Babilonia, entre los siglos VII y VI antes de Cristo, donde
80 encontrd la m&s remota evidencia de un servicio andlogo al
factoraje.

El mds antiguo factor de que se tiene noticia es
"Shamgalu", en la regién de Caldea, Mesopotamia (actualmente
Irak}. La principal funcién de este personaje era garantizar
créditos derivados del comercio, actuando de esta manera como
agente de los mercaderes.

En el affio 240 antes de Jesucristo, aparece en Roma el
mds claro antecedente de la figura juridica contempordnea del
factor, el llamado "institor”. En esa époga, "el amo ponfa a
un esclavo al frente de un comercio, autorizdndole de una
manera general a hacer todos lcs actos que se relacionen con
él; los terceros que contratabap con el esclavo estaban
reputados comc habiendo contratado con el amo. y el pretor
les dio contra é1... la accidn institoria. pero en el limite
de las operaciones comerciales que el comitente habfa
autorizado." (1, Dicha accién era concedida "...cuando el amo
1. ULPIANO, L. i, 12, D., de exerc. act., XIV, 1: Praepositio
certam legem dat contrahentibus...- Ad, L., 5.11.D., de instit

act., XIV, 3. Citado por PETIT, Eugene, Tratado Elemental de
Derecho Romano, México, D.F,, 1969, 14 edicicn, pp. 478 y 479



(2)

habfa puesto al esclavo, como institor, en un comercio en

tierra...” (a)

A) Inglaterra y Estados Unidos.

En Inglaterra, a fines del wsiglo XIV de nuestra era,
surgié una forma rudimentaria de factoraje. En 1397, el
_ industrial Blackwell Hall, propietario de una empresa lanera
en Londres, inicié la exportacién de tejides de lana en
congsignacién para venderlos a otros comerciantes y
exportadores, recibiendo el productor un anticipo sobre la
mercancia congignada.

En septiembre de 1620, los "Pilgrims" (a) & "peregrinos"
zarparon de Plymouth, Inglaterra, a bordo del Mayflower hacia
el Nuevo Munde, llegando despuds de dog meses de travesia a
Cabo Cod, actual eatado de Massachusetts. Este constituyd el
primer asentamiento inglés en norteamdrica.

Para fundar la colonia de New Plymouth, en la costa del
nuevo munde, los peregrinos se enfrentaron a una doble
problemdtica, por una parte, la de obtener los bienes y
materiales necesarios para el establecimiento de la colonia:
y por la otra, debian saldar la deuda contrafda en virtud del
financiamiento del wviaje del Mayflower, Finalmente,
2. GAYO. -IV, 71. Citado por PETIT, Eugene. Op.Cit. p. 479.

3. Pequefia y humilde gecta religiosa que habfa abandonado In-
glaterra a causa de una religion intolerante bajo el reinado

de Carlos I. Ver V.V.A.A. "Historia Universal y de Latinoamé-
rica", p. 26,



resolvieren constituir con los mismos colonoa, una
representacion dque tendria por objeto comercializar con
Inglaterra los productos con que contaban (madera, pescado,
pieles,etc.). De esta manera obtendrian, en tanto age
liquidaba o] adeudo, articulos proveonientes del viejo
tontinente, tales como =zapatos, algodén, ropa de lana,
herramientas, pélvora, mosquetes, etcétera.

Esto ocasioné que los empresarios ingleses,
especialmente del ramo textil, enviaran a sus "factors" a
colocar sus productos en el recién desacubierto mercado. A
partir de ese momento, el término ‘“factor" formd parte
integral de! vocabulario anglosajén.

En un principio, estoes intermediarios actuaban como
agentes de ventas propiamente dicho, esto es, que recibian
las mercancias en consignacién, las almacenaban y las
vend{an. Lo cual les permitia otorgar prestamos al
fabricante, garantizando el pago con los mismos bienes. Una
vez concluida la operacién, enviaban a la oficina principal
en el Reino Unido el importe total de la mercancia,
Deduciendo a dicho monto una comigién remunerativa 7y una
prevision para posibles créditos incobrables.

De esta manera, el empresario europso vendia sus
productos en el nuevo continente, eliminando los riesgos de

quien vende a crédito, esto es, la insolvencia de los
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compradores, o bien tener que esperar al vencimiento del

plazo otorgado para recuperar el importe de su pago.

Durante la Revolucién Industrial, el “"factoring" cobre
gran importancia al emplearse en diversas operaciones
comerciales, Un ejemplo claro es e! de las plantaciones
algodoneras al-sur da Nueva Inglaterra, donde el "factor"
{también 1lamado Cotton Factor), financiaba los cultivos

durante la siembra y fungia como agente vendedor de la
cogsecha en lag fdbricas textiles.

Asimismo, esta época (siglo XIX), marca el inicio de una
transicién en las funciones del ‘“factor", que resulta de la
dependencia de los empresarios, lo cual determina el decliive
de su funcién, pues aquéllos comienzan a realizar sus propias
ventas en los mercados doméstico e internacional. Ello relega
al “factor", solo a actividades internas del comerciante,
pues tnicamente determina los derechoa de crédito de los
compradores, garantiza y recibe pagos de clientes aprobados,
y adelanta fondos contra el valor de las mercancias: mismas
que controla por medio del derecho de retencién de los
recibos que las amparan., Lo anterior trae come resultado que
el "factor" tienda poco a poco a especializarse en los
gervicios de banca y crédito, lo que no }lega a concretizarse

gino hasta la siguiente centuria,



Para mediados del siglo XIX, el “"factor” habfa acumulado
vastas cantidades de datos financieros y desarrollade
novedosas y sofigticadas técnicas de crédito. Ademds, pudo
ver la necesidad de los empresarios de adquirir servicios
especializados para el mejoramiento de sus industfias.

Con e] objeto dea perfeccionar la informacioén operativa
en las actividades de sus clientes, el "factor" organiza a su
personal en grupos especializades. BEs decir, con un simple
departamento de crédito podia formar especialistas en asuntos
relacionudba con grandes y pequefioa comerciantes, fabricantes
e importadores. Por otra parte, el agente desarrolld sistemas
muy peculiares de contabilidad y actuaba principalmente como
agegor financiero, consultor y banquero privado, ofreciendo a
sus clientes una amplia gama de negocios.

Otro elemento determinante en el desarrcllo del
"factor", es la innovacion del sistema manufacturero creade
por Henry Ford, a través de la sociedad de produccién en
masa. Como consecuencia de ello, muchas compafifas financieras
adelantaban fondos contra facturas [} contratos que
comprometian la venta de bienes de cohsumo duradero. De esta
forma financiaban a los productores, otorgdndoles liquidez
inmediata.

En sintesis, "el factorante (zic}) ya deja la gestién

comercial de representacion vy de deacuento local de
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mercancias, para hacer efectivas las facturas renovadas de
ias operaciones comerciales del factorado (sic), asumiendo el
riesgo de la posibilidad de no pago y también anticipando en
ciertos casos el importe de las facturas, a esto se le llama

'factoring old line'." (4

A principios del presente siglo, en tanto que el
“factoring old 1line" refinaba sus técnicas de servicio.
aparece un importante fendmence gque viene a revolucionar la
actividad del factor: la compafifa financiera de descuento. A
diferencia de aquélla, esta empresa carece de relacidén alguna
en lo tocante a la garantia del crédito. Ademds, se abstenian
de realizar compras recibiendo cuentas y mejor auin, no
asumian el riesgo del crédito. Esto es el lUnico interés de
estas corporaciones, la intermediacién financiera.

La compafifa financiera de  descuento tenfa como
particularidad, el proveer al cliente de un crédito
revolvente (sy contra los colaterales (tangibles: bienes de
consumg, plantas, equipo; e intangibles: titulos, documentos,
cuentas de crédito o derechos), de las cuentas por cobrar o
de los inventarios.

Otra caracteristica de este tipo de empresas, es que no
se notifica al cliente que lags facturas recibidas han sido
transmitidas & una tercera persona. Esto trae como
4. ACOSTA ROMERO, Miguel. "“Derecho Bancario", Ed. Porrta, S.A

Cuarta Edicién, México, D.F., 1991, pp. 736 y 737.
5. Ver capitulo III, pag,



consscuencia, que si el acreditado no realiza correctamente
el pago de las facturas, la pérdida seria en detrimento de 41
mismo Yy no de la compafifa financiera.

En este sentido, en 1905, en la ciudad de Chicago,
Illinois, en los Estados Unidos de América., se lleva al cabo
por primera vez una operacién de “factoring” con recurso.
Adelantdndonos un poco, esta modalidad del servicic que
presta el "factor" consiste en que la persona cedente de los
derechos de cobro ge hace responsable, por una parte, de la
existencia y legitimidad de las facturas; vy ﬁor otra, del
riesgo de insolvencia o morosidad del deudor principal.

Al decir de Raymond Rodgers .a;. en el primer cuarto del
presente sgiglo, la diversidad de actividades que prestaba el
“factor® se restringid enormemente. Esto se debié a la
especial izacién que se estaba gestando, es decir, las grandes
empresas de "factoring” fueron abandonando las actividades
mercantiles, para enfocarse a las operaciones financieras,

La competencia que esto derivé -afirma Rodgers-. trajo
como consecuencia un aumento en la produccidn de las fdbricas
Y un mayor interés de éstas por los sigtemas de ventag. Tales
métodos llegaron a ser mds directos, esto es, se organizaron
departamentos de ventas en las propias f4bricas o se
designaban agentes dedicados a vender exclusivamente sus
productos., Con motivo de la  desavenencia entre las
6. "Bmerican Financial Institutions", editado por Herbert V.
Prochnow, capitulo 8, pag. 19, Citado por BAUCHE GARCIADIEGO,

Mario. “"Operaciones Bancarias"., cuarta edicién. Ed. Porrua,
México, 1981; p. 304.



actividades mercantiles y financieras, el "factor" quedé como
una ipstitucion financiera en el méds estricto sentido de la
palabra,

En 1930 y como consecuencia de la "Gran Depresién" en
los Estados Unidos, los “factors" que se hallaban dispersos
se vieron obligades a consolidarse y adoptar cambios
radicales en su organizacién financiera. "El bajo nivel de
las ventas textiles redujo el ingreso del ‘factoring’ y el
alto nivel de quiebras en las negociaciones mercantiles y
fabriles ocagiond altas pérdidas en los créditos, fuera por
completo de o normal. Ademds, las compafiias financiadoras de
ventas adquirieron el control de varios de logs mig
importantes 'facters', en un esfuerzo tendiente a usar con
provecho.sus dineros ociosos y 1los capitales ‘encajados’' en

ellas por los bancos comerciales a muy bajo interés." (s,

A partir de la Segunda Guerra Mundial, el desarrollo del
comercio nacional e internacional ha traido como consecuencia
la demanda de técnicas especializadas de '"factoring" en
pafses como Inglaterra, Bélgica. Francia, Holanda, Alemania
Occidental, Italia, Noruega, Suecia, Dinamarca y 2Zuiza.
Asimismo, algunas compafifas de “factoring”" han constituido
sucursales en ultramar con el objeto de dirigir negocies en
paises extranjeros; en tanto que otras establecieron metas

7. BAUCHE GARCIADIEGO, Mario. Op cit. p. 304.
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conjuntas con socios europeos.

Un detalle curicso, es el hecho de que el “factoring” ha
completado un ciclo. Es decir, en losz dfas de la colonia, el
“factor" manejabe !a importaciéon de bienes procedsntes de
Europa: posteriormente, hay un perfode en que los "factors"
8e concentraron en bienes y productos domésticog: finalmente,
en la actualidad, muchas empresas han reiniciado el
financiamiento y direccién de ventas de grandes cantidades de

mercancfa manufacturada en Europa y Agia.

Podriamos conclufr afirmando que el "factoring" ha
contribuido enormemente al desarrolle de la economia
norteamericana y en general de lozg palises que 1o han
adoptado, Lo anterior se explica mas claramente en las
grdficas 1 y II ubicadas en las pdginas 10 y 11,

respect ivamente,

Como se puede observar en la lémina IXI. el volumen de
operaciones de “factoring” a nivel mundial, se incremento
entre 1984 y 1991 en un 275 por ciento aproximadamente.
Asimismo, a pesar de la senasible baja registrada en 1992 de
0.77 por ciento en relacién con 1991, la industria se
cuadruplicé en tamafic durante los Gltimos diez afios, segun

datos de la “Factor Chain International”.
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Es importante resaltar que el contrato de “factoring" ha
ido tomando diferentes matices segin el pais donde se
desarrolle. RAaf, por ejemplo, mientras en los Estados Unidos
la importancia de la operacién radica en asumir los riesgos
derivados del crédito por venta de mercaderfias por parte de
las empresas de "factoring", en Alemania la finalidad de esta
figura estriba en la agistencia técnica, contable y
administrativa que prestan los bancos, que son duienes
celebran este tipo de contrato sin "exclusividad operativa®.
Ademds, cabe destacar que en este gegundo caso el 26 per
ciento de sus operaciones de “factoring" son de cardcter

internacional.

B) LEGISLACION.

Es importante sefialar, que aun cuando la préactica del
"factoring" inicié en el siglo XVII, con los Pilgrims (1620).
la legislacion moderna principia con la promuigacién del
"factors act", en 1889 en Inglaterra.

Posteriormente, las operaciones modernas del '"factor" se

contemplaron en la "General Property Legislation" de 1925.

Por otra parte, a principios de este siglo en los
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Estados Unidos de BAmérica, la figura del ‘“factor" se vié
amenazada en lo referente a su posicién de acreedor. Al
efecto, Raymond Rodgers (s,, refiere que “en 1904 una corte
de Nueva York se rehusé a reconocer su preferencia en el
crédito a un 'factor' que no habia vendido las mercancfas,
basdndose ,en que sus actividades financieras estaban
geparadas y eran diferentes de la posesién real o virtual de
la mercanci{a dada en garantia"“,

Dicho autor sostiene ademds que tal resolucidén debilitéd
a tal grado la naturaleza juridica del "factoring"”, que se
tuvo que llevar el problema a la legislatura del Estado de
Nueva York, misma que en 1911 aprobé la "New York factors
act". Esta ley, modificada en 1531, regula los medios por los
cuales los "factors" y comisionistas pueden fijar gravédmenes
sobre lasg mercancias y sobre el producto de su venta, una vez
vendidas y sin importar que tengan la posesién real o virtual
de ellas. Fl gravamen creadc por esta disposicion comprende
attn a las mercancias futuras,

Por ultimo, diremos que la actividad del *“factor"®
también estd& contemplada en et texto unico del “Uniform

Commercial Code", de 16 de julio de 1954,

8. "American Financial Institutions", editado por Herbert V.
Prochnow, capitule B, Citado por BAUCHE GARCIADIEGO, Mario,
Op. cit. p. 305.
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C) DERECHO PATRIO.

El “factoring”, traducido como “factoraje" por Mario
Bauche Garciadiego en su multicitado libro, rementa sus
antecedentes hasta la época de la colonia.

Una vez concluida la conquista, Herndn Cortés fue
nombrado gobernador y capitdn general de las tierras y
provincias de 1a Nueva Espafia; asimismo, designé a sus mds
cercanos Folaboradores. entre los que figura Alonso de
Salazar, primer factor oficial de aquella época, cuya funcidén
era la de recaudar las rentas {(El Quinto Real)
'correapondientes a la Corcna en las expediciones imporiales.
La actividad que desempeflaba dicho persocnaje era rq&sdg
cardcter hacendaric que comercial, ya que gestionaba»y’
fiscalizaba el pago de tributos, ademds de actuar como
recaudador de mercaderias en nombre de un tercero, el Rey de
Espafia.

Con el auge de¢l comercio en la Nueva Espafia, a fines del
siglo XVIII se desarrollé tambidn el antiguo y tradicional
factoraje: un ejemplo de ello es la compafifa de comercio de
don Francisco Ignacio Iraeta y don Gabriel de Iturbe, la cual
representa el modelo de la empresa exitosa de la época. Esta
gociedad estructuré una organizacién de proporciocnes

mundiales, "extendiéndose su actividad mercanti] mds all4 del



(15}

mercado novohigpano y, vinculdndose al sistema econdémico de
ultramar, mediante la importacién de mercaderf{as procedentes
de otros reinos americanos, europecs y orientales, a través
de la exportacién de productos americanos, tales como afiil,
grana y azucar, que eran los mds gsolicitados en el mercado
exterior." (o)

Francisco Ignacio Irasta tuvo la visién de invertir su
capital en diversas actividades mercantiles, econdémicas y
empresariales, que contemplan, y m4s aun, rebasan la
especialidad del factoraje de hoy: otorgamiento de crédito,
ropresentacidén comercial, pagos anticipados por cuenta de
terceros, embarque y almacenaje, servicios de contabilidad,
de cobranza y remisidn de pagos.

Otro gran acierto de estos hombres, fue el hecho de
mantener y acrecentar una extensa red nacional e
internacional de factores correspensales que contemplé toda
la Nueva Espafia: desde Sonora, Chihuahua y Durango., hasta
Oaxaca y Yucatdn, y desde Acapulco hasta Veracruz. entre
otras. Sus corresponsales en el extranjero se hallaban en

Lima, Guayaquil, La Habana y Guatemala. ¢io0»

A partir de ese momento, no volvemos a tener noticia del
servicio de factoraje en nuestro paligs sino hasta el afio de
1961. En efecto., en la XXVII Convencién Nacional Bancaria,
9. CORTES FRANCO, Maria Isabel, "El Factoraje: Ayer y Hoy",
artficulo publicado por la revista Capital, Mercados Financie-

rog de octubre de 1991, p. 22.
10. Loc. Cit.
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celebrada en la ciudad de Monterrey, Nuevo Leén, del 27 al 29
de abril del mismo afio, el sefior Heriberto Vidales, entonces
Presidente de la Confederacién de la Cédmara Nacional de
Comercio (CONCANACO)., expuso que "la escasez del crédito para
el comerciante 1o obliga ineludiblemente a acudir al mercade
négro del crédito o a una indebida fuente del crédito
mercantil”, sefialando ademds gque ‘'son los industriales., en
este momento, los que estdn cargando con la satisfaccién de
la imperiosa necesidad crediticia del comerciante, desviando
racursos en bien de la industria, que deberian reinvertirse
para mejorar equipos, para capacitar mejor a su personal
técnico y administrativo y mejorar asi su productividad
individual."

"“La industria reserva wuna parte de sus recursos en
efectivo para dedicarlos al financiamiento que los
comerciantes no encuentran en  fuentes normales de
crédito."

"Tal situacién no puede ser satisfactoria para ningunoc
de loz diferentes sectores de la economig, ni para el
comercio, ni para la industria, ni aun para la banca, a quien
se le priva de ejercer las funciones ‘técnicas y
discrecionales para las que estd preparada y organizada.”
ta1) -

Consciente de tales circunstancias, el entonces

11. Artf{culo publicado por "El Universal", el 28 de abril de
1961, primera seccidén, p.” 12, infra.
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Presidente de la Confederacién de Ca&maras Industriales
(CONCAMIN), geffor Manuel Fernéndez Landero, propuso
“implantar nuevos sistemas de operacidén y de financiamiento
en nuestro pais que permitan facilitar y alentar el
desarroilo industrial de acuerdo cont el progreso del
pafs,..". caa)

Afirmdé también, que el financiamiento que se conoce con
el nombre de "factoring", permitirfa obtener, entre otras,
las giguientes ventajas:

a) Restringir, limitar y adn reducir 1los gastos de
eatudio, as{ como de concesién de créditos y cobranza:

b) Incrementar el volumen de ventas a crédito;

c) Aumentar las utilidades de la empresa a través de la
especializacidn en la administracién;: y.

d) Convertir las ventas a crédito en ventas al contado.

"Tode lo anterior -seflalé~-. es muy importante para
nuestra induetria. pues le permitird4., contando con dinero en
efectivo, ampliaciones constantes de las que estamos tan
necesitados." .5,

No obastante que en nuestra legiglacién no se contemplaba
la celebracidn de operaciones de esa naturaleza, Ferndndez
Landero sometid a la consideracién de log convencionistas, la
posibilidad y conveniencia de que 8e efsctusra un estudio

12. Loc. cit.
13. Loc. ecit,
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amplio sobre el particular. Sin embargo, no fue sino hasta el
afilo de 1990, en que sge reguid formalmente y por primera vez a
las empresas de factoraje finpanciero.

A pesar de ello, & principios de Ia década de los
sesentas, el servicio de factoraje fue adoptado por las méds
importantes institucicnes de crédito del pals, asi come
tambidn por algunas otras empresas no bancarias como la
Walter E. Heller de México. S5.A.. y la Corporacién

Interamericana, S.A.

A diferencia do los Estcdos_Unidoa. donde el "factoring"
ge mansja como compra total de la cartera de una emprssa, en
nuestro pafs se implanté como un "anticipo’ sobre su cartera
de cliantes. Por otra parte, dicha empresa debe dedicarse a
la produccidén, al comercio o a la prestacién de servicios, en
sU €aso.

Lo anterior viene a confirmar 1la ageveracién hecha
previamente, en el sentido de que cada pafs acoge y adapta al

servicio del factorajc segun sus necesidades y condiciones.

Con anterioridad al decreto que incluyd a lag empresas
de factoraje financiero dentro de la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares dsl Crédito <iay.
este servicic se venia realizando como un simple contrato de

14. Fubticado en el Diario Oficial de la Federacién el 3 de
ensro de 1990.
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cesion de derechos, entre el factor (institucion de crédito)
y sus clientes,

No fue sino hasta 1989, en la iniciativa de reforma de
la citada ley, en que debido a "...su importancia y creciente
participacién (de las empresas de factoraje), en la
intermediagién financiera no bancaria, se consideré necesario
impulsar de manera ordenada su insercién en el sistema

financiero." ¢inm,

Por ultimo diremos que debido a la escasa difusidn del
gervicio de factoraje financiero, muchas empresas, aun en la
actualidad, recurren a otros tipos de financiamiento sin
reparar en las wventajas que ofrece la figura objeto de

nuestro estudio.

15, Diario de log Debates de la Cdmara de Diputados de 16 de
noviembre de 1989, p. 169,



(20)

CAPITULQ SEGUNDO
LAS EMPRESAS DE FACTORAJE DENTRO DEL
SISTEMA FINANCIERO MEXICANO.

1.~ ORGANIZACIONES AUXILIARES DE CREDITO.

A. ANTECEDENTES.

A partir de la Ley General de Instituciones de Crédito
de 28 de junio de 1932, se incluyen en su texto por primera
vez & las llamadas “Instituciones auxiliares", R este
rospacto, el articulo 62 de dicho ordenamiento, seflalaba lo

vgiguiente:

“Son instituciones auxiliares a las de crédito, en los

términos de esta Ley. log Almacenes Generales de

Depésito, las Bolsas de Valorag, las Cdmaras de

Compédnsacisn, lag Sociedadss, Uniones o Agociaciones de

Crédito y . las Saﬁ;edcdas Financieras.”

Es importante resaltar que los organismos a gque ge
refiere el precepto citado., sgon conaidercdés suxiliares de
las instituciones de crédito. caso contraric a la legislacién
actual en que, segin la exposicioén de motivos, "lo son del
crédito y no de lag ipstituciones de crédito®,

Maz tarde, la Ley General de Instituciones de Crédito y



Organizaciones Auxiliares, de 3 de mayo de 1941, retomé casi
textualmente la regulacién de la ley de 1932, dedicando un
Titulo aparte donde se integrd a los Almacenes Generales de
Depéaito, Cédmaras de Compensacién, DBolsas de Valores vy
Uniones de Crédito, baijo el rubro de “Organizaciones
Auxiliareg de Crédito":

Por lo que respecta a las Sociedades Financieras, a
partir de la promulgacién de esta ley, se dejan de regular
como instituciones auxiliares, para adicionarse en un
capitulo como una operacién especializada de banca y crédito.

De acuerdo con la Exposicién de Motivoz del citado
cuerpo legal., se conserva Integramente 1la definicién de sus
funciones, proporcicndndoles “mayores facilidades para la
emigsién de tftulos a su cargo. con el propésito de que tales
titulos contribuyan a estimular la colocacidén del dinero del
publico en operaciones de inversién, no 86lo por la mayor
seguridad que han de ofrecer tales valores", "...sino también
porque pueden permitir una concentracién de la demanda en
bolsa, sobre un numero mads reducido de valores.
facilitdndoles, con ello, mercado y regularidad de
cotizacién."

Subsecuentemente, vinieron multiples reformas a la
legislacién en comentario, entre las que destacan para

nuestro estudio lag relativas a las organizaciones
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auxiliares:

1. En la reforma de 27 de diciembre de 1570, se suprimen
las cémaras de compensacién como organizacion auxiliar
de crédito, ya que, debido a su naturaleza, este
servicio era llevado al cabo en forma eficiente y
exclusiva por el Banco Central;

2. Por decreto de 29 de diciembre de 1974, se elimina el
Capitulo Cuarto del Titule III. que contemplaba a las
Bolgas de Valores,

En el propio periodo legislativo se promulgé la Ley
del Mercado de Valores, misma que a partir de ese
momento y hasta nuestros dfas, viene a regular a las
Bolsag de Valores, aunque sgin precisar su cardcter de
organizacién auxiliar de crédito: y
3. Por decreto de 28 de diciembre de 1981, publicado el
dia 30 del mismo mes y afic en el "Diario Oficial” de la
Federacién, se adiciond a dicha ley Bancaria en su
Titulo Tercero. el capitulo III, para regular a las
Arrendadoras Financieras, razoén por la cual desde
entonces, dichas instituciones se integran al sistema
financiero mexicanc como organizaciones auxiliares del

crédito.

En enero de 1985, con motivo de la "expropiacidén” de la
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banca en 1982, se promulgaron cuatro leyes: la Reglamentaria
del Servicio Publico de Banca y Crédito, la Orgénica del
Banco de México, la de Sociedades de Inverszién y la General
de Organizaciones y Actividades Auxiliarea del Crédito.

Esta altima contemplé, desde su origen. a los Almacenes
Generales de Depdsito, a las Arrendadoras Financieras y a las
Uniones de Crédito y, a través de posteriores reformas, se
fueron integrando con dicho cardcter a las Empresas de
Factoraje Financiero {"Diario Oficial" de la Federacidén de 3
de enero de 1990) y las Sociedades de Ahorro y Préstamo
("Diario Oficial"” de la Federacién de 27 de diciembre de
1991).

B. DEFINICION,

Rafael de Pina describe a las organizaciones auxiliares
de crédito como aquellas ‘"entidades que reaslizan actividades
que, sin ser bancarias, coadyuvan al mejor desarrollo de la
actividad crediticia” cie)

Por su parte, Miguel Acosta Romero conceptualiza la
figura como "...una sgociedad anénima mercantil sujeta a
normas  especiales de (derecho publico), derecho
administrativo mercantil, y concesionadas o autorizadas por
las autoridades hacendarias, para realizar una serie de
actividades que coadyuven en la intermediacién del crédito,

16, V.V,A.A, "Diccionario de Derecho", 183 edicién, Editorial
PorrGa, México, 1992, p. 391
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aunque en particular no realizan en estricto sentido,

operaciones de crédito.” (17,

Es preciso mencionar que el legislador no proporciona
definicidn alguna de 1o que son las organizaciones auxiliares
de crédito, y unicamente ge limita a enumerar a aquéllas que
congidera como tales. Asi, el artfculo 32 de la citada ley,
sefiala:

"Se consideran organizaciones auxiliares del crédito las

siguientes; '

I.—~ Almacenes generales de depédsito;

II.- Arrendadoras financieras:

III.~ Sociedades de ahorro y préstamo;

IV.— Uniones de crédito:

V.- Empresas de factoraje financiero, y

VI.~ Las dem4s que otras leyes consideren como tales.”

Asimismo, existen entidades financieras que la ley no
regula como organizaciones auxiliares de crédito., pero podria
pensarge que por. la naturaleza de gus funciones se ubican
dentro de éstas. Tal es el caso de las bolsas de valores y de
las compafifas afianzadoras.

A continuacién expondremos muy brevemente en que
congigste cada una de las organizaciones auxiliares de crédito

17. ACOSTA ROMERO, Miguel. Op. cit., pag. 696.
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que la ley y la doctrina consideran como tales.

C. CLASIFICACION

1. Almacenes Generales d epésjto.

En un principio, estas entidades fueron consideradas
come instituciones de crédito por la Ley sobre Almacenes
Genorales de Depdsito de 16 de febrero de 1900, vy
posteriormente por 1la Ley de Instituciones de Crédito y
Establecimientos Bancarios de 24 de diciembre de 1924,

No a8 sinc hasta la Cuarta Ley Bancaria de 1932, cuando
86 incluyen por primera vez y en forma definitiva como
institucionses auxiliares.

A este respecto, la exposicién de motives de dicho
cuerpo legal afirma que "los almacenes generales de depésito,
permitiendo la movilizacién de grandes masas de riqueza.
sostienen la posibilidad para las instituciones de crédito,
de prestar a log productores una ayuda financiera, que sin
ellos tendria una organizacién especialmente dificil vy
defectuosa."

M4s adelante geflala, también ‘en relacién a estas
organizaciones, que "la nueva ley concurre & precisar més
todavia el cardcter puramente auxiliar de esos institutos y a

ampliar el campo de operacién y la posibilidad de circulacién
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de los>titulos que ellos emitan (certificados de depésito y
ponos de prenda), con el propdésito de hacer de esos titulos
no sdélo un punto de apoyo de las operaciones de los bancos,
sino una fuente para obtener directamente la inversién de

recursos del publico.”

En la actualidad, log almacenes generales de depdésito se
encuentran regulados por la Ley General de Organizaciones y
Actividades Auxiliares del Crédito, de 14 de enero de 1985;
en cuyo texto se dfce:

"Art. 11.— Loz almacenes generales de depéegito tendrén

por objeto el almacenamiento, guarda o conservacién de

bienes o mercancfas y la expedicion de certificados de
depésito y bonos de prenda. Tambidén podrédn realizar la
transformacién de las mercancias depositadas a fin de
aumentar el valor de éstas, sin variar esencialmente su
naturaleza. S6lo 1los almacenes generales de depdsito
estardn facultados para expedir certificados de depdsito

y bonos de prenda."

El certificado de depdésito vy el bono de prenda son
titulos de crédito, que pueden ser transmitidos y negociados
a través del endoso o mediante la cesion de derechos.

A este respecto, la Ley General de Titulos y Operaciones
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de Crédito, en el Capiftulo VI, del Titulo Primero, explica la
funcién de cada una de las figuras antes mencionadas:
-El1 Articulo 229, seflala que: "El certificado de depdsito
acredita la propiedad de mercancfas o bienes depositados
en el almacén que lo emite: el bono de prenda, la
constitucién de un crédito prendaric sobre las
mercancias o bienes indicados en el certificado de

depdsito correspondiente.”

El tercer pdrrafo del mismo articulo, continua diciendo:
"Lag constancias, recibos o certificados que otras
pergonas o instituciones expidan para acreditar el depésito
de bienes o mercancias, no producirdn efectos como titulos de

crédito."

Otras actividades que los almacenes generales de
depésito pueden desempeflar, se hallan en el citado articulo
11, pédrrafo séptimo, de la LGOAAC, y son las siguientes:

- Prestar servicios de comercializacién y transporte de

bienes o mercancias, 8in gque é&stos constituyan su

actividad preponderante:

— Certificar la calidad, asf como wvaluar los bienes o

mercancias;

- Empacar y envasar los bienes y mercancias recibidos en
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depésito por cuenta de los depositantes o titulares de
loa certificados de depdsito, asf{ como colocar los
marbetes respectivos:

- Otorgar financiamientos con garantia de bienes o
mercancias almacenados en bodegas de su propiedad o en
bodegas arrendadas que administren directamente y que
estén amparados con bonos de prenda;

- Obtener préstames y créditos de instituciones de
crédite, de seguros y de fianzas del pais o de entidades
financieras del exterior, destinados al cumplimiento de
su objeto social;

- Emitir obligaciones subordinadas y demds titulos de
crédito, en serie o en masa. para su colocacién entfe el
gran publico inversionista; y

- Descontar, dar en garantia ¢ negociar los titulos de
crédito y afectar los derechos provenientes de los
contratos de financiamiente que realicen con sus
clientes o de las operaciones autorizadas a los
almacenes generales de depdésito, con las personas de las
que reciban financiamiento en términos de la fraccién VI
del referido articulo 11, asy como afectar en
fideicomisgo irrevocable los titulos de creédito vy los
derechos provenientes:de los contratos de financiamiento

que celebren con sus clientes, a efecto de garantizar el
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pago de las emisiones a que se refiere la fraccidén VII

del propio articulo 11,

La misma Ley General de Organizaciones y Actividadesg
Auxiliares del Crédito, en su articulo 12, clasifica a los
almacenes generales de ‘depésito. en dos clases:

- Los que se destinen a recibir en depoésito bienes o

mercancias de cualquier clase, por los que se hayan

pagado los impuestos correspondientes; y

~ Los que ademds de estar facultados en los términos

seflalados en el parrafo anterior. lo estén también para

recibir mercancias destinadas al régimen de depésito

fiscal.

Ademds de sus propias bodegas y oficinas, los almacenes
generales de depésito pueden tener en arrendamiento o en
habilitacidn, 1locales ajenos en cualquier parte de la
Republica, previa autorizacion de la <Comision Nacional

Bancaria. (Articule 17 LGOAAC)

En las recientes reformas a ia ley en comentario. el
legislador modificé la definicién de bodega habilitada que se
contemplé en el artfculo 16, para gquedar en Ja forma

giguiente:
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“Art. 16.— Para los efectos de la presente ley, se
entendoerd por bodega habilitada a aguellos locales que
formen parte de las instalaciones del deposgitante,
trdtese de bodegas propias, arrendadas o recibidas en
comodato, que el almacén general de depodsito toms a su
cargo para operarlos como bodegas y efectuar en ellos el
almacenamiento, guarda Yy conservacién de bienes o
mercanc{as propiedad del mismo depositante o de
tercerog, siempre y cuande se reunan los requisitos que

geflala el articulo 17, fraccién II de esta ley."

El citado precepto  geflala que log locales
habilitados deberdn contar también con  buenas
condiciones f{gicas de estabilidad y adaptabilidad que
aseguren la adecuada conservacién de las mercancias que

ge almacenen en ellos.

2. _Arrendadoras Financieras,

Como  vimes con anterioridad, laz  arrendadoras
financieras son consideradas organizac¢iones auxiliares de
crédito, a partir del decreto publicado el 30 de diciembre de
1981, que reformé la entonces vigente Ley General de

Institucicones de Crédito y Organizacionea Auxiliares,
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Pensamos que la inclusién tanto de las arrendadoras
financieras como de las empresas de factoraje. como
organizaciones auxiliares de crédito, rompe con el esguema
impuesto por la ley de 1932 en el sentido de crear organismos
complementarios o auxiliares a las operaciones de crédito.

Como veremos en 8u oportunidad, la naturaleza de las
operaciones que realizan dichas entidades las ubican mas como
instituciones de financiamiento, que c¢omo organizaciches

auxiliares de crédito.

La actual Ley General de Organizaciones y Actividades
Auxiliares del Crédito, vigente desde 1985, dispone en su
articulo 25 que el arrendamiento financiero es un contrato
por virtud del! cual, la arrendadora financiera se obliga a
adquirir determinados bienes y a conceder el uso o goce
temporal, a plazo forzosoe, a una persona fisica o moral.
obligdndose ésta a pagar como contraprestacién, que se
liquidard en pagos parciales, seguh convenga., una cantidad de
dinero determinada o determinable, que cubra el valor de
adquisicién de los bienes., las cargas financieras y los demds
accescrios, y adoptar al vencimiento del contrato alguna de
las opciones terminales a que se refiere el articulo 27 de la
misma Ley.

Las opciones terminales que seflala el precepto aludido.
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- La compra de los bienes a un precio inferior a su
valor de adquisicién, que quedard fijado en el contrato.
En caso de que no .se haya fijado, el precio debe ser
inferior al valor de mercado a 1la fecha de compra,

conforme a las bases que se establezcan en el contrato.

- A prorrogar el plazo para continuar con el usc o goce
temporal, pagando una renta inferior a los pagos
periédicos que venia haciendo., conforme a las bases que

se establezcan en el contrato: y
-~ A participar con la arrendadora financiera en el
precio de la venta de los bienes a un tercero., en las

proporciones y términos que se convengan en el contrato.

Por su parte, el articule 24 de la referida Ley, sefiala

que las arrendadoras financieras que cuenten con autorizacién

para operar como tales, s¢lo podrén realizar las operaciones

que en dicho precepto se enumeran, y que son:

I.- Celebrar los contratos de arrendamiento financiero a
que se refiere el articulo 25 de la misma ley:
II.- Adquirir bienes, para darlos en arrendamiento

financiero:



III.~ Adquirir bienes del futuroc arrendatario, con el
compromigso de darlos a éste en arrendamiento financiero;
IV.— Obtener préstamos y crédites de instituciones de
crédito, de seguros y de fianzas del pais o de entidades
financioeras del exterior, destinadogs a la realizacién de
las gperaciones que la ley les autoriza celebrar, asf
como de proveedores, fabricantes o constructores de los
bjenes que serdn objeto de arrendamiento financiero;
IV-BIS.- Emitir obligaciones subordinadas y demds
titulos de crédito, en serie o ®©n masa, para su
colocacidén entre el gran pdablico inversionista;

V.- Obtener préstamos y créditos de instituciones de
crédito del pals o de entidades financieras del
exterior, para cubrir necesidades de liquidez.
relacionadags con su objeto social:

VIII.- Degcontar, dar en garantia o negociar los titulos
de crédito y afectar los derechos provenientes de los
contratos de errendamiento financiero o de las
operaciones autorizadas a las arrendadoras, con las
personas de las que reciban financiamiento, en los
términos de la fraccion IV anterior. asf como afectar en
fideicomiso irrevocable los tiftulos de crédito vy los
derechos provenientes de los contratos de arrendamiento

financiero, a efecto de garantizar el pago de las
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emisiones g'que ge refiere la fraccién IV-BIS del prepio
artfculo 25;

IX.- Constituir depdsitos, a 1la ‘vista y a plazo, en
instituciones de créditc y bancos del extranjero, asi
como adquirir valores aprobados para el efecto por la
Comisién Nacional de Valores:

¥.— Adquirir -bisnes muebles e inmuebles destinados a sus
oficinas;

XI.- Las demés que en dicha Ley u otras leyes sge les
autorice; y

X11.- Las demé&s operaciones andlogas Yy conexas que,
mediante reglas de carédcter general, autorice 1la
Secretaria de Hacienda y Crédito Publico, oyendo la
opinidén de la Comisidén Nacional Bancaria y del Banco de

México.

En base a lo dispuesto por esta dltima fraccion, fue que
se emitieron las “Reglas Bé4sicas para 1a Operacién de las
Arrendadoras Financieras" .., , por virtud de las cuales, la
mencionada Secretaria de Hacienda y Crédito Publico. autorizé
a dichas entidades a practicar, de manera complementaria, el
arrendamiento puro. Entendiéndose como tal, segun la Regla
Qctava, "el acuerdo entre dos partes, arrendador vy
arrendatario, mediante el cual el arrendador otorga el uso o

18, Publicadas en el Diario Oficial de la Federacidn el dia
31 de julio de 1989.
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goce temporal de un bien por un plazo inicial forzoso al
arrendatario, el cual se obliga a pagar periddicamente por

ege uso o goce un precio acordado denominado renta.!

Cabe recordar, conforme al quinto numeral de la propia
Regla Octava, que los ‘contratos de arrendamiento puro que
prevean alguna opcién terminal, se considerardn como

arrendamiento financiero.

3. Socjedades d Préstamo

Por decreto de 18 de diciembre de 1991, publicado en el
"Diario Oficial" de la Federacion de 27 del miamo mes y afio,
86 adiciondé a la Ley General de Organizaciones y Actividades
Auxiliares del Crédito, el capftulo II-BIS, intitulado "De
las Sociedades de Ahorro y Préstamo”.

La Exposicién de Motivos de la reforma a dicha Ley,
sefiala que esas entidades, ademas de fomentar el hdbito del
ahorro entre la poblacidn, incorporardn a impertantes
segmentos de la misma a los gervicios financieros que
proporcionen a 8us asociados. Por otra parte, marca la
importancia de las Sociedades de Ahorro Yy Préstamo, pues
estima serdn el canal adecuado para aglutinar recursos

dispersos de pequeflos ahorradores e incorporarlos
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productivamente.

Congideramos que lo anterior constituye o pretende
constituir el cardcter auxiliar o complementario que el
"legislador otorgé a las antiguas cajas de ahorro, como

‘organizaciones auxiliares de crédito.

Analizando un poco la figura de la sociedad de ahorro y
préstamo, encontramos que este tipo de organizaciones tiene
por objeto -sequn el articulo 36-B de la LGOAAC- la captacién
de recursos exclusivamente de sus socios o de los familiares
dependientes de éstos, mediante actos causantes de pasivo
directo ¢ contingente, quedando la gociedad obligada a cubrir
el principal y, en su caso, los accesorios financieros de los
recursos captados. La colocacién de dichos recursos se hara
unicamente entre los propios socics o en inversiones en

beneficio mayoritario de los mismos.

Al igual que las entidades ‘financieras vistas con
anterioridad, las sociedades de ahorro y préstamo también se
regulan mediante reglas de cardcter general expedidas por la
Secretaria de Hacienda y Créditp_Pﬂblico.

‘Estas Reglas relativas a lag operaciones que dichas
sociedades pueden celebrar. sge publicaron en el "Diario

Oficial" de la Federacidnde 1 de septiembre de 1992, donde
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sefiala que una de las principales funciones que pueden 1levar
a cabo las sociedades de ahorro y préatamo, es que podrdn
recibir exclusivamente de sus socios y de menores
dependientes econdmicamente de estos, depdgitos de dinero -a
la vista, de ahorro, retirables en dias preestablecidos y a
plazo fijo-, mediante los cuales el depositante transfiere la
propiedad de sumas de dinero en moneda nacional a tales
sociedades, obligdndose égtas a restituirlas mds los

accesorios correspondientes.

Por otro lado, en el Capftule III de las "Reglas
Generales para la Organizacién y Funcionamiento de las
Sociedades de Ahorro y Préstamo" (;5, , sSe enumeran otras
operaciones que en lo particular pueden realizar dichas
entidades:

“I. Recibir depésitos de dinerc de sus socios y de
menores dependientes econdmicamente de éstos, en el que
el socio sea el representante legal;
II. Rceptar préstamos y créditos de instituciones de
crédito del pais, para ser destinades a la realizacidn
de sus operaciones ¢ para cubrir necesidades temporales
de liquidez relacionadas con 8u objeto. siempre que en
conjunto no excedan del veinte por ciento de sus actives
totales:

19. Publicadas en el Diario Oficial de la Federacién el dia
15 de julio de 1992.
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\III, Constituir depésitos a la vista en institucioneé de
crédiﬁo y adquirir acciones de sociedades de inversidén
de renta fija;

IV, Otorgar préstamos o créditos a susg gocios, y a sus
trabajadores créditos de cardcter laboral:

V. Asumir obligaciones por cuenta de sus socios con base
en créditos concedidos a través del endoso o aval de
titulos de crédito, siempre que en conjunto no excedan
del veinée por ciénto de sus activos totales:

VI, Adquirir los bienes muebles e inmuebles necesarios
para la realizacién de su objeto y enajenarlos cuando
corresponda;

VII. Operar con valores gubernamentales y titulos
bancarios, cuyo plazo por vencer no exceda de seis
meses, y

VIII. Las andlocgas y conexas que autorice el Banco de

México.”

Con base en las reglas antes mencionadas, podemos
concluir que las sociedades de ahorro y préstame tienen las
siguientes peculiaridades:

a, Deberdn constituirse ante Notario Publico: y para el
otorgamiento de la ascritura bastard con la comparecencia de

diez socios elegideos por la asamblea general de socios,
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debiendo acompafiarse como anexo la relacién y firma de todos
ellog., (Cuarta regla)

b. Las sociedades deberdn contar con un minimo de
quinientos socios. Cuando las sociedades cuenten con un
namero inferior al antes sefialado, sin que sea menor a cien,
deberdn tgner por lo menos el monto de activos totales que
determine la Secretarfa de Hacienda y Crédito Publico durante
el primer trimestre de cada affo. (Quinta regla)

¢. Podrdn participar como gocios, personas filgicasy
morales consideradas como micro y pequefia industrias, de
conformidad con el Programa  para la Modernizacidén vy
Desarrolloc de la Industria Micro, Pequefia y Mediana
1991-1994. (Quinta regla)

d. En lo no previsto por la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares del! Crédito y por las
reglas de cardcter general antes mencionadas, se aplicard
supletoriamente el Capitulo IV de la Ley General de
Sociedades Mercantiles, referente a las sociedades de
responsabilidad limitada. (Artfculoc 38-N LGOAAC)

e. Los remanentes de operacién que presenten las
sociedades de ahorro y préatamo, una vez deducidos los gastos
en que incurran en la realizacion de sus operaciones, deberdn
destinarse on su totalidad de conformidad con lo siguiente:

- En obras de beneficio social propias o en colaboracidn
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con autoridades federales, e;tntales o municfb#les o cén
organismos publicos o privados, de modo que l&s mismas
se orienten a la sunidad‘ publica, !u investigacidn,
engeffanza y cultura, o a servicios de asistencia social
Y. que los beneficios que de ellas se deriven se
axtiendan especialmente al dmbito regional de actuacién
de la sociedad de ahorro y préstamo de que se trate:

~ Constituir una reserva para el desarrollo de la propia
sociedad de ahorro y préstamo, y

- Reducir proporcicnalmente los intereses y demds
accedorios de los créditos que les hubieren sido
otorgados durante el ejercicio en que se hayan
regigtrado los remanentes, o para proporcionar un mayor
rendimiento a los socios ahorradores. (Vigésima regla y

articulo 38-I LGOAAC).

4. Uniones de Crédito.

Desde la creacién de las instituciones auxiliares en
1932, se han albergade bajo este rubro a las uniones de
crédito, en virtud de que ‘“complementan también el régimen
bancario en cuanto lo proveen de medios propios de accidn y
permiten que el crédito penetre a grupos de poblacién para

log cuales resultan inaccesibles las formas ordinarias de



credito, debido al cardcter especial de sus necesidades o por
la situébién econémica de las personas gue componen esos
grupos. As{ pasa, especialmente, con los pequeflos productores
o empresarios, cuyas necesidades individuales de credito son
tan reducidas que, o pasan inadvertidas para !os bancos, o
las operucioﬁes correspondientes no resultan costeables para
éastos. Generalmente, ni sgiquiera es posible para los
interesados proporcionar las garantias normales exigidas por
los bancos o© ajustarse a los términos Yy condiciones

ordinarios de operar." (ao»

Encontramos pues que las uniones de crédito son personas
morales constituidas de conformidad con la legislacién
mercantil, como sociedades andnimas de capital variable, y
reguladas de manera egpecial por la Ley General de
Organizaciocnes y Actividades Auxiliares del Crédito.

lL.as entidades financieras a que se refiere el capitulo
III de dicho ordenamiento, gozardn de auterizacién (que al
efecto otorga la Comisién Nacional Bancaria), para operar en
las ramas econémicas en que se ubiquen las actividades de sus
socios, {Art. 39 LGOAAC}

A continuacién, enunciaremes laa actividades que pueden
realizar las uniones de crédito en los términos de dicha
autorizacién y de conformidad con las reformas a ta LGOAAC.

20, Exposicién de Motivos de la Ley General de Institucicnes
de Credito de 19832.



( 42

publicadas en el “Diario Oficial® de la Pederacién. dé‘ls de

julio de 1993:
I. Facilitar el uso del crédito a sus socios y prestar
su garantia o aval conforme a las disposiciones legales
y administrativas aplicables. en los créditos que
contratan,sus socios:
II. Recibir préstamos exclusivamente de sus socios, de
instituciones de crédito, de sgeguros y de fianzas del
pais o de entidades financieras del exterior as{ como de
sus proveedores;
III. Emitir titulos de crédito, en serie o en masa, para
su colocacién entre el gran piblico inversionista.
excepto obligaciones subordinadas de cualquier tipo:
1V. Practicar con sus 3Socios operaciones ds descuento,
préstamo y crédito de toda clase, reembolsables a plazos
congruentes ccn los de las operaciones pasivas que
celebren:
V. Descontar, dar en garantia o negociar los titulos de
crédito y afectar los derechos provenientes de los
contratos de financiamiento que realicen con sus socios
o de las operaciones autorizadas a las uniones de
crédito. con las personas de las que reciban
financiamiento, en términos de la fraccién II anterior.

asi como afectar en fideicomiso irrevocable log titulos
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de crédito y log derechos provenientes de los contratos.
de financiamiento que celebren con sus socios, a efecto
de garantizar el pago de las emisiones a que se refiere
la fraccion III de este articulo;

VI. Recibir de sus socios depésitos de dinero para el
exclusivo objeto de prestar servicios de caja, cuyos
saldos podréd depositar 1la unién en instituciones de
crédito o invertirlos en valores gubernamentales:

VII. Recibir de sus socios depésitos de ahorro;

VIII. Adquirir acciones, obligaciones y otros tftulos
gemejantes y ain mantenerlos en cartera;

IX. Tomar a s8su cargo o contratar la construccién o
administracién de obras de propiedad de sus socios para
ugo de los mis;mos, cuando esas obrasg sean necesarias
para el objeto directo de sus empresas, negociaciones o
industrias;

X. Promover la organizaciéon y administrar empresas
industriales o comerciales para lo cual podrdn asociarse
con terceras personas. Estas operaciones deberién
realizarse con recurgos provenientes de su capital
pagado y reservas de capital o de préstamos que reciban
para ege fin:

XI. Encargarse de la compra y venta de los frutos o

productos obtenidos o elaborados por sus socios o por
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terceros;

XII. Comprar, vender ¥y comercializar insumos, materias
. primas, mercancias y articulos diversecs, asi como
alquilar bienes de capital necesarios para la
explotacion agropecuaria o industrial, por cuenta de sus
socios o de terceros:

XIII. Adquirir por cuenta propia los bienes a que se
refiere la fraccion anterior para enajenarlogs o
rentarlos a sus socios o a terceros;

XIV. Encargarée. por cuenta propia, de la transformacién
industrial o del beneficio de los productos obtenides o
elaborados por sug socios;

XV. La transformacién que' se seflala en la fraccién
anterior podrd realizarse en las plantas industriales
que adquieran al efecto, con cargo a su capital pagado y
reservas de capital o sus recursos provenientes de
financiamientos de instituciones de crédito:

XVI. Realizar por cuenta de sus socios operaciones con
empresas de factoraje financiero, asi como recibir
bienes en arrendamiento financiero destinados al
cumplimiento de su objeto social: y

XVII. Las demds actividades andlogas y conexas que.
mediante reglas de cardcter general autorice la

Secretaria de Hacienda y Crédito Fublico. oyendo la
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opinién de la Comisién Nacional Bancaria y del Banco de

México."

Es importante seffalar que las operaciones enunciadas en
las fracciones XI a XIII. en ningin caso constituirdn su

actividad ,preponderante,

5. Bolsas de Valores.
Por decreto publicado el 18 de julio de 1916, en el
«“"Diario Oficial" de la Federacidén, ge permitié por vez
primera y sin regulacién alguna, la apertura de una Bolsa de

Valores en la Ciudad de México. Sin embargo, no fue sino

hasta 1la propia ley de 1932, cuando se contemplan
expresamente como instituciones auxiliares "a las de
crédito".

En este sentide, la exposicién de motivos de la citada
ley afirma que “las bolsas de wvalores constituyen un
complemento indispensable de un sistema bancario, pues de
ellas depende en gran parte, la existencia de un mercado de

dinerc y de capital.”

La regulacién de las bolsas de valores como
organizaciones auxiliares de crédito, continué con la quinta

ley bancaria (Ley General de Instituciones de C(Crédito y
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Organizaciones Auxiliares) de 3 de mayo de 1941 (publicada en
el D, 0. F, el 31 de mayo del mismo afio), y hasta la reforma
de 29 de diciembre de 1974, publicada en el “"Diario Oficial”
de la Federacion de 2 de enero de 1975. En dicho decreto se
derogan las bolsas de valores del referido ordenamiento, para
incorporarse a la nueva Ley del Mercado de Valores. Esto no
implica que tales organismos dejen de ser organizaciones
auxiliares de crédito. ya que la paturaleza de sus funcioneg
no varia sustanciaimente por el hecho de que en esta ultima
ley no se menciona el cardcter auxiliar que ellas conllevan.
"Creemos -afirma Cervantes Ahumada- que el simple cambio
de ubjcacion topogrdfica de las holgsas de valores en el
ordenamiente legislative no altera la naturaleza de su
funcién y por lo tanto su cardcter de organizacién auxiliar

de crédito.” (za,

En conclusién, las bolsas de valores, cuyo objeto
consigste en facilitar las transacciones con valores vy
procurar el desarrollo del mercado respectivo, continuan
siendo instituciones auxiliares de c¢rédito pese a su nueva

regulacién.

6. Cémaras de Compengacién.
Como se recordard, desde la fundacién del Banco Central

21. CERVANTES AHUMADA. Raul. "Titulos y Operaciones de Crédi-
to", primera reimpresién, México 1992, Ed. Porrua, pag. 227.



(47 )

gse encargd a dicha institucién regular el servicio de
compensacién., No obstante elle, a partir de la Cuarta Ley
Bancaria de 1932, se previé como institucién u organizacidn
auxiliar de crédito a las cdmaras de compensacidén, radicando
au objeto en hacer fdcil 1la liquidacién de las obligaciones
reciprocas de las instituciones de crédito, evitande al

méximo los pagos en efectivo.

Ea importante recalcar que a pesar de su exclusién de la
Ley General de Instituciones de Crédito y Organizaciones
Auxiliares, mediante reforma de fecha 27 de diciembre de 1970
(publicada el dia 29 del mismo mes en el "Diario Oficial" de
la Federacidén), el servicio de cédmara de compensacién
continua siendo un estupendo auxiliar de las ingtitucionesg
bancarias, aun cuando, como ya lo dijimos, es una operacidén
propia del Banco de México, ¥ nunca se ha lievado a cabo por
alguna otra institucién como organizacién auxiliar de

crédito. Por ello resulta prolijo abundar en esta materia.

7. bEmpreaas de factoraje financiero.
En lo concerniente a estas entidades, pensamos que no es
correcta la consideracién que hace el legislador al

regularlas como organizaciones auxiliares de crédito. Es
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decir, al igual que las arrendadoras financieras, la
naturaleza de sus operaciones las ubican més como formas
egpeciales de financiamiento. que como ingtituciones
complementarias a la intermediacidén del crédito.

‘Como vimos anteriormente, al regularse por vez primera
las instituciones auxiliares, se crearon con dicho carécter,
pero de las instituciones de crédito. Aunque originalmente
con tal cardcter sélo se incluyeron a los almacenes generales
de depdsito, las cdmaras de compensacién, las bolsas de
valores y lag uniones de crédito.

Si bien es cierto que en esa época (1932), no aparecian
juridicamente las arrendadoras financieras y menos aln las
empresas de factoraje fipanciero, la naturaleza de sus
operaciones no hubiera hecho posible que se les considerara

como auxiliares de las instituciones de crédito.

Esta hipétesis, que trataremos de acreditar en el
transcurso del presente trabajo. sSe basa principalmente en
que esta actividad se realizaba en forma atipica por las
instituciones bancarias, antes de su regulacion jurfdica en
1989. La operacién del factoraje financiero tiene por obieto
proporcionar recursos a las empresas que asi lo soliciten,
mediante la adquisicién de facturas, titulos o en general de

cuentas por cobrar a favor de estas ultimas y a cargo de
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terceros, lo cual nos conduce a suponer que estamos frente a
iina operacidn activa muy similar en su contenido a las que
celebran los bancos, por lo cual no puede ser considerada
auxiliar del crédito.

Continuando con lo referente a la denominacién,
actualmente se ha dado en llamar "intermediarios financieros
no bancarios” a todo tipo instituciones como las
organizaciones auxiliares de crédito, inatituciones de
geguros, de fianzas, casas de bolsa, y sociedades de
inversién, que son distintas de los bancos.

Esta acepcién, dice Acosta Homero, no es la apropiada,
ya que "...la funcién de intermediacidén en el crédito, es lo
que define a la actividad bancaria desde épocas remotas..."
¢azy : mas adelante continua diciendo: "En estricto sentido,
este tipo de organizaciones no captan dinero del pdblico en
forma profesional, magiva y permanente para invertirlo con
cardcter lucrativo." (¢za; Opinidn esta altima en quse no

esgtamos de acuerdo con el autor.

Eg pogible gue el término maz adecuade para referirnos a
las arrendadoras financieras y empresas de factoraje, sea el
de “entidades financieras': ello derivarfa en su exclusién de
la Ley como organizaciones auxiliares y la promulgacién de
una nueva que las contemplara-en su exacta dimensién.

22. ACOSTA ROMERO, Miguel. Op. cit. pag. 641.
23. Idem. pag. 643.
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Por otra parte, d(De gqué modo pueden las empresas de
factoraje auxiliar en la intermediacidén del crédite, si su
actividad preponderante congigte en otorgar liquidez
inmediata a sus clientes a través de la adquisicidén de
derechos de crédito?

Cierto es que dichas entidades, para la realizacién de

su objeto, pueden emitir titules y adquirir prédstamos y
créditos de instituciones de crédito del pais y del
extranjero, pero ello no implica gque deban hacerlo, ya que
cuentan con un cdpital minimo que anualmente les determina la
Secretarfa de Hacienda Yy Crédito Puablico. (a«» No obstante
ello, es sabido que su sélo capital no les permitiria cperar
adecuadamente en el mercado.

Ademds, este tipo de operaciones -adquirir créditos para
a su vez otorgarlos-. encarece el crédito en perjuicio del
cliente; en virtud de que +¢ste debe cubrir los intereses de

ambos préstamos.

Tal vez no haya sido intencidén del Ejecutivo crear este
tipo de confusiones. Si tomamos en cuenta el lapso que existe
entre la regulacidn del arrendamiento financiero (1981), y la
del factoraje (1989)., hubiera sido demasiade rigorista el
promulgar una ley que ‘durnnte ocho aflos reglamentara
anicamente al arrendamiento financiero.

24, Actualmente el capital minimo con que deberdn contar las
empresas de factoraje financiero, asciende a N$12'000,000.00
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Pero en fin, volveremos con esto mas adelante, cuande
veamos la naturaleza jurfdica 'y funciones del Ffactoraje

financiero.

II. DEFINICIONES

A. FACTOR.

"Factor". segun el diccionario de la lengua espafiola,
viene del! latin "facio"., que significa hacer y "factor-oris"
el que hace una cosa.

Come ya dijimos en el capftulo precedente, la figura
jurtdica del factor se deriva, en esencia, del "institor®
romano. casy ER este sentido, el coédigo civil italiano en su
artfculo 2203. establece que "es institore {factor) aque! que
88 nombrado por el patrén para la administracién de una
empresa cemercial”, agregando que "el nombramiento puede
estar limitado & la administracién de uha sede secundaria
-gucursal- o de un ramo particular de la empresa." (ae>

A su vez, Giuseppe Ferri (a», , define al “institor"
Gomo '"la persona nombrada para la administracién de una
empresa comercial o de una sede secundaria o de un ramo en
particular de la empresa". Egtags dos ultimas acepciones se
refieren, genéricamente, a la figura del gerente, como drgane
de representacidn de una sociedad, con facultades de gestion
25, Ver Capitulo I, pagina 1.

26. BAUCHE GARCIADIEGO, Mario. Op. cit. pag. 302
27, Loc. cit.
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interna.

La Enciclopedia Britdnica, por su parte, precisa que el
“tfactor" es ‘'una empresa comercial que presta a los
productores y a los distribuidores de bienes, ciertos
gervicios especializados, relativos 2 los aspectos

financieroa, al crédito, los cobrog y la contabilidad“.

En los Estados Unidos de América. el factor ha
evolucionado de ser un agente comercial dependiente del
comerciante, para convertirge en un auxiliar externo o del
cometrcio: definidndose como "“la institucion financiera gue

actita en un contrato de ‘factoring'". (am»

En huestro paifs, la doctrina ha hecho 1a distincién
tradicional entre auxiliares mercantiles del comercio y del
comerciante. “Como auxiliarss externos se sefialan a los
corredores publicos y privados, a los comisionistas, a los
contadores ptublicos y a los ajustadores de seguros. Dentro de
los auxiliares del comerciante, sge bhallan los factores,
contadores privados, agentes de ventas, dependientes y
trabajadores.

Asi, nuestro cédigo de comercio, en su articulo 309,
afirma que: “Se reputaran factores los gque tengan la
28. CABANELLAS DE LAS CUEVAS, Guillermo y Eleanor C. Hoague.

"Law Dictionary", tomo I English - Spanish, Ed. Heliasta, - -~
~ Buenos Aires 1590, p. 246.
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direccién de alguna empresa o establecimiento fabril o
comercial, o estén autorizados para contratar respecto a
todos loz negocios concernientes a dichos establecimientos o
empresas, por cuenta y en nombre de log propietarios de los
mismos." Asimismo. en el articulo 310 se establece gue 'Los
factores deberén tener la capacidad necesaria para obligarse
y poder o autorizacién por eserito de la persona por cuya
cuenta hagan el trafico." Esto quiere decir que nuestra
legislacidn mercantil admite el término “factor" como
sinénimo de gerente o director de una empresa, A este
regpecto nosotros, en base a la reciente inclusién en la
legislacidén mexicana de la figura del factoraje financiero,
por cuestiones de terminologfa o de mejor identificacidn,
utilizaremos el vocablo "factor" para referirnos a una
empresa dedicada & esa actividad financiera y neo para
designar a quien dirige una empresa fabril o comercial. En el
entendido de que el factor es una figura tradicional en
materia societaria y que en el presente trabajo sdlo se
empleard por razénes de Dbrevedad, para referirnos a la
empresa dedicada a la prestacisén del servicio de factoraje

financiero.

B. FACTORING {(FACTORAJE).

La Enciclopedia Briténica define como “factoring”., a la
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venta a una agencia intermediaria especializada conocida como
factor, de las cuentas por cobrar recibidas sobre un contrato
base a cerca de loé negocioa realizados, con el fin de
obtener e] pago en efectivo de tales cuentas antes de la
fecha esperada. Entonces, el factor asume la responsabilidad
del andlisis del crédito de lags nuevas cuentas y de los
créditos perdidos. El ‘“"factoring" difiere del préstamo, en
que las cuentas recibidas y la responsabilidad de su
recaudacién y actualizacién antes de su vencimiento, son

ofrecidos como prestamos colaterales.

Por otra parte, en los Estados Unidos de América. el
"factoring" se precisa como el ‘"“contrato por el que un
comerciante cede la totalidad o parte de sus créditos
comerciales a una institucién financiera que asume el riesgo
y administraci¢n de gu cobranza, a cambio de un descuento o

comision." (goy

En Francia, para la <Chambre Nationale des Congeillers
Financiers, el "factoring" es "la operacién que consiste en
una transferencia de deuda comercial de su titular a un
factor, quien se encarga de cobrarla y que garantiza el buen
resultado de la operacién, inclusive en caso de morosidad
momentdnea o permanente del deudor, a cambio de la percepcidn

29. Loc. cit.
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de sus gastos de intervencién." c¢ao,

Por su parte. Pierre Rosiers en su articulo 'Le
Factoring" ¢a:,. define la figura como Qna técnica por medio
de la cual, y sobre la base de un convenio establecido entre
ciertas partes, un organismo especializado se encarga del
cobro y de la concesién de créditos de las empresas que
forman gu clientela y de quienes toma sug deudas a su cargo,
a medida que se van produciendo, sin posibilidad de recurso,
y que 8i su cliente lo desea, puede asi fipanciar toda su
cartera de deudas.”

"El factoring modernc -afirma Clyde Williams (22, ~ es
un convenio continuo, mediante el cual wuna institucién
financiera asume las funciones de crédito y cobro de su
cliente y compra sgus facturas en el momento en que son
extendidas, sin poder beneficiarse de un recurso contra él! en
caso de impago. Como consecusncia de estas relaciones, la
gocisdad de factoring asume otras obligaciones (generalmente
de naturaleza financiera o documental) en favor de sus

clientes.”

Continuando con la doctrina extranjera, Anni Claire
Furno define al ‘'factoring"” como el ‘“convenio de efectos
permanentes, establecido entre el contratante y e! factor,
gegun el cual el contratante se compromete a transferir al
30. "Le Factoring", Societé d'Editions Economiques et Finan—-
cieres, 1966. Cit. Mufioz, Luis. "Contratos y Negocios Juridi-
cos Financieros”", 14 edicidn. Buenos Aires, 1991, pag. 755.

31. Muffoz, Luis. Op. cit. pag. 736.
32. Idem.
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factor todas o parte de las facturas que posee de terceros
deudores, y a notificarles esa transmision; en contrapartida,
el factor se encarga de efectuar el cobro de estas deudas, de
garantizar el resultado final, incluso en caso de morosidad
del deudor, y de pagar su importe, bien por anticipado, a
fecha fija o mediante deduccion de sus gastos de
intervencioen." (aa»

Dentro de! derecho argentino, Samuel Linares Bretdn
describe la figura en estudio como "el contrato por el cual.
una entidad financiera {bance comercial o compafifa
financiera) se obliga frente a una empresa a adquirirle todos
log créditos que se originen normalmente durante un periodo
de tiempo expresamente convenido, pero pudiendo reservarse la
facultad de seleccionar esos crédditos y abonar por los mismos
un precio fijado mediante una proporcién establecida sobre
sug importes, y a prestar determinado servicio, quedandc los
riesgog de cobrabilijdad a cargo de la entidad financiera.,"
(3a)

Del mismo modo, "Car]os Alberto Ghersi seflala que el
factoring "es aquel contrato bancario o financiero que se
perfecciona entre un banco o entidad financiera (sociedad de
factoring) y una empresa, por el cual. la primera de las
partes se obliga a adquirir todos los créditos que se
originen por el giro comercial de la‘otra parte contratante
33. Citado por GHERSI, Carlog Alberto. "Contratos Civiles y

Comerciales”, Ed. Astrea, Buenos Aires, 1990, pag. 522.
34, Idem.
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durante un determinado plazo, pudiendo asumir la primera el
riesgo derivado de tales cobros y percibiendo por ello una
comisién sobre el monto total de los créditos en concepto
remunerativo." (anmy

Por su parte, Carlos Bollini Shaw y Eduardo J. Boneo
Villegas, 'precisan que '"La empresa de factoring es un
intermediario que tiene por funcion efectuar a favor del
fabricante o comerciantes (adherente) la tarea de geation y
cobro de sus crédditos comerciales, prestiandole —adem&s— un

conjunto de servicios especializados." (ae»

A su vez, Luis Mufioz (s>, ., habla refiriéndose al
factoraje, como "un negocio juridico financiero tipo, tipico,
bilateral, meramente obligatorio, de prestaciones reciprocas.
conmutativo y oneroso, por el cual 1la entidad financiera se
obliga a adquirir durante un plazo todeos los créditos
provenientes de las ventas normales y constantes de su
cliente hasta ura suma determinada. asumiendo el riesgo de
sus cobrogs, ohligédndoge también a darle asistencia técnica y
administrativa, contra la prestacién por parte del cliente de
una comisién proporcional a las sumas que le anticipe la

entidad financiera.,"

Es importante destacar que en este caso no podriamos

35, Op. cit. pag. 522 y 523.

36. "Manual para Operaciones Bancarias y Financieras", Terce-
ra edicién, Ed. Abeledo - Perrot, Buenos Rires, 1990, p, 363.
37. MUNOZ. Luis. Op. cit. pag. 758.
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objetar las definiciones anteriores, en virtud de gue, como
ya hemos dicho, el factoraje ha sido adoptado por cada pals
en particular tomando en consideracidén las circunstancias y
condiciones de la época y espacio geografico en donde se
aplica. Sin olvidar que {a mayoria de los paises, por no

decir todos, copiamos la figura del sistema anglosajén.

Ahora bien, en México, la definicidn que proporciona el
legislador sobre factoraje financiero, la podemos inferir del
contenido del articulo 45-A, fraccién I, de la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito, que a la
letra dice:

“Art. 45-A, Las gociedades que disfruten de autorizacidén

para operar como empresas de factoraje financiero, sdélo

podrédn realizar las operaciones siguientes:

I. Celebrar contratos de factoraje financiero,

entendiéndose como tal, para efectos de esta ley,

aquélla actividad en la que mediante contrato que
celebre la empresa de factoraje financiero con sus
clientes, personas morales o personas fisicas que
realicen actividades empresariales, la primera adquiera
de los segundos derechos de crédito relacionados a la
proveedurfa de bienes, de servicios o de ambos, con

recursog provenientes de las operaciones pasivas a que
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se refiere este articulo;"

Asimismo y sobre egte particular, el Instituto de
Investigacionss Juridicas de la Universidad Nacional Auténoma
de México, entiende que el factoraje es un contrato conforme
al cual una de las partes denominada factor, se obliga ante
la otra, dencminada usuario, que se obliga a cederlos, a
adquirir los créditos que el! usuario tenga en contra de
tercerog, aceptados por el factor, derivados de actividades
comerciales habituales del usuario, y a pagar el precio de
tales créditos, determinado en 1la forma pactada, en el

momento de llevarse a cabo lag cesiones." (ae»

+ C. FINANCIERO.
Se entiende por financiero a todo aquello "concerniente
a la hacienda publica, a las operacionss bursdtiles, al
trdfico bancario y a 1loa grandes noegocios industriales o
mercantiles; es decir, a cuantas actividades se fundan en el
manejo efectivo de sumas drapndes de dinero o en la util

ficecidn del crédito, en cuantia incluso fabulosa." (ae)

D. FACTURA.
En términcs generales, la factura es "un documento
privado, no negociable, de cardcter exclusivamente

38. Instituto de Investigaciones Juridicas. “Diccionario Ju -
ridico Mexicano, tomo D-H, 58 edicion, Ed. Porrua, México, -
1992, p. 1404,

39. CABANELLAS Guillermo. "Diccionario Enciclopédico de Dere-
cho Usual™, Ed. Heliasta, Buenos Aires, 1981, p. 74.
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probatorio, expedido por empresarios, en el cual se hacen
congtar la mercancia o mercancias que han sido objeto de una
operacién comercial (o de servicios) y su importe." c(ao»

Para efectes de nuestra investigacidén, es decir, come
sinonimo de cuentas por cobrar. entendemos por factura al
"documento que registra el crédito que el emisor de la
factura tiene en contra de su cliente", ¥y "...que penmfte
obtener crddito bancario en operaciones a corto plazo,
pudiendo endosarse a instituciones bancarias y crediticias.
Endoso que produce efectos similares, pero no iguales, al de

los titulos-valor cambiarios." (a1,

E, CESION DE DERECHOS.

En virtud de que la operacidn de factornje‘finunciero es
por naturaleza wuna cesién de derechos. procederemos a
explicar en que congiste este tipo de contrate civil de
transmision de obligaciones.

Segun Planiol, "la transmisién de créditos es la
convencion por la cual un acreedor cede voluntariamente sus
derechos contra el deudor, & un tercero, gquien llega a gser
acreedor en lugar de aquél. El enajenante se llama cedente,
el adquirente del crédito, cesionario; el deudor contra quien
existe e] crédito objeto de la cesidén, cedido." (aqa)

En este sgentido. el articulo 2029 del Cédigo Civil
40, Instituto de Investigaciones Juridicas. Loc. cit.

41, Idem.
42. "Teoria General de los Contratos", pag. 269, citado por

ROJINA VILLEGAS, Rafael. "Derecho Civil Mexicano", tomo V, -—
"Obligaciones", vol II, Ed. Porrua, México 1985, p. 533.



vigente en el Distrito Federal, refiere gue: "Habra cesién de
derechos cuando el acreedor transfiere a otro los que tenga
contra su deudor."

Los derechos a log que alude el parrafo anterior
comprende tanto logs personales como los reales. Es decir,

comprende toda clase de-derechos patrimoniales.

Ahora bien. cuando se trata de créditos, se incluyen
ademds los derechog accesorios.

"Articulo 2032.- La cesién de un crédito comprende la de

todos los derechos accesorios, como la fianza, hipoteca,

prenda o privilegio, salvo aquellos que son inseparables

a la persona del cedente.

Los intereses vencidos se presume que fueron cedidos con

el crédito principal.”

1. Cardcter variable de la cesién de derechos.

Al respecto, Rafael Rojina Villegas afirma que tal
operacién "...tiene un cardcter variable -'mimetismo' segun
Gutierrez y Gonzdle2 (as>>» —, en virtud de que es la fuente o
causa eficiente de distintos contratos o formas juridicas en
general.” ca4)

Esto significa que la cesién de derechos "...puede dar
lugar a una compraventa, si hay un precio cierto y en dinero
43. "Derecho de las Obligaciones", Ed. Porrua. México 1991,

pag.. 830 y sig.
44. ROJINA VILLEGAS, Rafael. Op. cit. pag. 541.
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a cambio del derecho cedido -como ocurre con el factoraije
financiero-; a una permuta, s8i a cambio del crédito se d&
otro o alguna cosa: a una donacién, si es a titulo gratuito;
a una aportacion en sociedad, si el'c;;dito se trapsmite a la

persona moral que se constituya, etc.” (am)

2. Restricciones a la cesién de derechos.

Por regla general, tedes 1log derechos de crédito pueden

ser obieto de una cesidn, exceptuando aquellos casos que
‘eeﬂnln el siguiente precepto de la legislacién comin:

"Art. 2030.- El ﬁcreedor puede ceder su derecho a un

tercero sin el consentimiento del deudor, a menog que la

cesidn esté prohibida por la ley, se haya convenido en

no hacerla o no lo permita la naturaleza del derecho:

El deudor no puede alegar contra el tercerc que el

derecho no podia cederse porque asi se habia convenido,

cuando ese convenio no conste en el titulo constitutivo

del derecho.”

El impedimento legal a que se refiere el primer caso, se
explicard mejor si extraemos algupos articulos del mismo
ordenamiento,

"Art. 2276.- Los magistrados, los jueces, el Ministerio

Publico, los defensores oficiales, 1ios abogados, los

45, Ibidem. pag. 542.
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procuradores y los peritos no pueden comprar los bienes
que son objeto de los juicieos en que intervengan.
Tampoco podrdn ser cesionarios de los derechos que se

tengan sobre los citados bienesg.,"

"Art., 2480.~ El arrendatario no puede subarrendar la

cosa arrendada en todo, ni en parte, ni ceder sus

derechos sin consentimiento del arrendador; si lo

hiciere, responderd solidariamente con el

subarrendatario de los dafios y perjuicios.”

Cabe aclarar, que en el caso de que Sse pretenda ceder un
derecho legalmente prohibido, el acto que lo origine estard

afectado de nulidad.

En el segundo caso, la incesibilidad convencional puede
ser total, parcial, con modalidad o con carga. Es total
cuando el pacto de “non cedendo” imposibilita al acreedor
para transmitir su dereche a persona alguna, es decir, que
adélo 4] tiene la facultad de cobrar el crédito; serd parcial
s8i dicho pacto prohibe ceder el derecho de crédito sélo a una
o a determinadas personas; por otra parte, si la cesidn queda
sujeta a plazo [ condicion, egtaremos frente a la
incesibilidad convencional con modalidad: por ultimo, sera

con carga en el caso de que se convenga en cubrir mds
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requisitos que los que marca la ley.

Finalmente, citaremos algunos preceptos que fundamentan
el tercer caso que seffala el artfculo 2030 de 1la ley en
comentario, esto es, cuando la naturaleza del derecho no
permite itlevar a cabo la cesidn:

“Art, 2562,- El mandatario, en el desempefio de su

encarge, se sujetard a las instrucciones recibidas del

mandante y en ningln caso podrd proceder contra

disposiciones expresas del mismo.*

De lo anterior podemos deducir, que sélo a través de
cldusula expresa el mandatario tendrd la facultad de ceder su
encargo.,

“"Art. 2569.- El mandatario estd obligade a dar al

mandante cuentas exactas de su administracidén, conforme

al convenio. si lo hubiere; no habiéndolo, cuando el

mandante lo pida, y en todo caso al fin del contrato."

“Art. 2570.- El mandatario tiene obligacidén de entregar
al mandante todo lo que haya recibido en virtud del

poder."

Para complementar, diremos que el crédito por alimentos,

dada su naturaleza intransmisible, tampoco puede ger objeto
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de cegion, Al respecto el codigo civil seflala:
"Art. 301.- La obligacién de dar alimentos es reciproca.

El que los da tiene a gu vez el derecho de pedirlos."

“Art, 321.- El1 derecho de recibir alimentos no es

renungiable, ni puede ser objeto de transaccien.”

Es importante destacar, que la consecuencia que trae
consigo el trater de ceder un crédito que convencionalmente
esté prohibido o cuya naturaleza misma no lo permita, es que
el acto de cesién estard afectado de nulidad relativa. De lo
cual se deriva gque "“las partes podrdn si asi lo dessan.
convalidar el acto, puesto que la naturaleza del acto mismo

les beneficia a elles solamente." c(as>

3. Formaiidades.

El contrato de cesién, de acuerdo con la legislacién
vigente, no requiere de mds formalidades para su validez, que
constar en documento privado, firmado por las partes. Con una
gola excepciodn:

"Art. 2033.- La cesién de créditos civiles que no sean a

la orden o al portador puede hacerse en escrito privado,

que firmardn cedente, cesionario y dos testigos. Solo
cuando la ley exija que el titulo del crédito cedido

46. GUTIERREZ Y GONZALEZ. Ernesto. Op. cit. pag. 832.
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conste en escritura piblica 1la cesidén deberd hacerse en

esta clase de documentos."

4. Ventajas de la cegjon de derechos.

Al decir de Planiol, esta forma de transmisién de
obligaciones, ofrece multiples ventajas tanto para el cedente
como para el cesionario.

"Para el cedente.- En primer lugar, permite al acreedor
a plazo, que no podria reclamar nada a su deudor, recibir
inmediatamente el monto de su crédito., wvendiéndolo: lo
realiza inmediatamente , salve deduccién de los intereses.
Puede también pagar a su propio acreedor concediéndole a su
deudor: su crédito es un valor que da en pago."

"20 Para el cesionario.~ Comprar un crédito es,
frecuentemente, un medio de hacer una inveraidn ventajosa.”

a7y

5. Efectos _de la cesj¢n de derechos.

En el momento de llevarse a cabo 1la cesién, la parte
cedente se obliga a garantizar la existencia y legitimidad
del crddito. A esto se le conoce como garantia de derecho. El
articulo 2042 del Cédigo Civil, a este respecto dice:

"El cedente est& obligado a garantizar la existencia o

legitimidad del crédito al tiempo de hacerse la cesion,

47, PLANIOL. Op. cit. pag, 270. Citado por ROJINA VILLEGAS -
Rafael, Op. cit. pag. 542.
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a no ser que aquél se haya cedido con el cardcter de

dudoso.”

Del mismo modo. puede también pactarse en el contrato
que el cedente se obligue a la Ilamada garantia de hecho o
convencional . Esto significa que =e compromete a responder
gelidariamente con el deudor en caso de insolvencia de éste:
"Art. 2043.- Con excepcidn de los titulos a la orden. el
cedente no estd obligado a garantizar la solvencia del
deudor, a no gser que se haya estipulado expresamente o

que la insolvencia sea publica y anterior a la cesion."

En materia de factoraje financiero, esta garantia de
hecho es lo que 86 conoce como factoraje c¢on recurso, que
veremos mas adelante.

Por ultimo., la misma legislacién seflala un caso especial
de responsabilidad del cedente:

“Art. 2046.- E1 que cede alzadamente o en globo la

totalidad de ciertos derechos, cumple con responder de

la legitimidad de! todo en general; pero no estd
obligado al saneamiento de cada una de las partes, salve

en el cagso de eviccidn del todo o de la mayor parte."

La relacién contractual entre cedente y cesionario. trae
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como consecuencia para éste ultimo, la exigencia de notificar
diche acto al deudor:
“Art. 2036.- En los casos a que se refiere el articulo
2033, para que el cesionario pueda éjerqitar sus
derechog contra el deudor, deberd hacer a éste la
notificacién de la cesién, ya sgea judicialmente, ya en

lo extrajudicial, ante dos testigos o ante notario."

"Art. 2037.- Solo tienen derecho para pedir o hacer la
notificacién el acreedor que presente el titulo
justificativo del crédito, o el de la cesién, cuando

aquél no sea necesario."

Cuando  existan cegionarios simultdneos, tendrd
preferencia el que notifique primero al deudor. Asf lo sefiala
el giguiente precepto:

"Art. 2039.- 8i el crédito se ha cedido a varios

cegionarios, tiene preferencia el que primero ha

notificado la cesién al deudor, salvo lo dispuesto para
titulos que deban registrarse."”

Por otra parte, las consecuencias Jjuridicas que recaen
sobre el degdor, derivadag de una cesién de derechoz, quedan
plasmadas por el legislador en 1los artfculos 2040 y 2041 del

multicitado ordenamiento:
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“"Art. 2040.- Mientras no se haya hecho notificacién al

" deudor, éste ge libera pagando al acraedor primitive."

"Art. 2041.- Hecha la notificacién, no se libera el

deudor sino pagando al cesionario.”

Por ultimo, los efectos contra terceros que emanan de un
contrato de cesién, estdn contemplados en la siguiente
digposicidn:

“Art, 2034.- La cesién de créditos que no sean a la

orden o al portador, no produce efectos contra tercero

sino desde que su fecha deba tenerse por cierta,
conforme a las reglas siguientes:

1. 8i tiene por objeto un crédito que deba inscribirse,

desde la fecha de su inscripcion en el Registro Publico

de la Propiedad;

I1. Si se hace en escritura publica, desde la fecha de

su otorgamiento:

III. Si se trata de un documento privado, desde el dfa

en que se incorpore o inscriba en un Registro Publico;

desde la muerte de cualquiera de los que lo firmaren o

desde la fecha en que s8e entregue a un funcionario

publico por razén de su oficio.”
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PANORAMA DEL SISTEMA FINANCIERO MEXICANO

BANCO DE MEXICO

PATRONATO DEL AHORRO NACIONAL
INSTITUCIONES DE BANCA MULTIPLE (*)
INSTITUCIONES DE BANCA DE DESARROLLO
FIDEICOMISOS DE FOMENTO DEL GOBIERNO
FEDERAL

BANCA

BOLSA MEXICANA DE VALORES

INSTITUCIONES DE APOYO

CASAS DE BOLSA (*)

ESPECIALISTAS BURSATILES (*)

SOCIEDADES DE INVERSION (*)
=~COMUNES
=DE RENTA FIJA

~ SOCIEDADES OPERADORAS DE SOCIEDADES
DE INVERSION (*)

—~ EMISORAS

INTERMEDIARIOS FINANCIEROS
NO BANCARIOS

ALMACENES GENERALES DE DEPOSITO (*)

ORGANIZACIONES AUXILIARES ARRENDADORAS FINANCIERAS (*)

DE CREDITO SOCIEDADES DE AHORRO Y PRESTAMO
UNIONES DE CREDITG
EMPRESAS DE FACTORAJE FINANCIERO (*)
ACTIVIDADES AUXILIARES - CASAS DE CAMBIO (*)
DE CREDITO

INSTITUCIONES DE SEGUROS Y SOCIEDADES MUTUALISTAS DE SEGUROS (*)

INSTITUCIONES DE FIANZAS (*)

(*) ENTIDADES FINANCIERAS QUE PUEDEN FORMAR PARTE DE GRUPOS
FINANCIEROS



CAPITULO TERCERO
EL CONTRATO DE FACTORAJE

I. DEFINICION Y CLASIFICACION DE LOS CONTRATOS.

Tomando como base el Cédige Civil para el Distrito
Federal, que dice que un contrato es el acuerdo de dos o mas
personas para crear o transmitir derechos y obligaciones.

"Art. 1792.-~ Convenio es el acuerdo de dos o mas
personas para crear, transferir. modificar o extinguir
obligaciones."

"Art. 1793.- Los convenios que producen o transfieren

las obligaciones y derechos toman el nombre de contratos."

Una de ias clasificaciones que la doctrina tradicional y
la legislaciéon mexicana ha aceptado en relacién a los
contratos, es la siguiente:

~ Unilaterales y bilaterales

~ Onerogos y gratuitos

- Conmutativos y aleatorios

- Solemnes, formales y consensuales

~ Reales y congensuales

~ Principales y accesorios

— Instantdneos y de tracto sucesivo

- Nominados e innominados
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A. UNTLATFRALES Y  BILATERALES.- "El contrato es

unilateral cuando una sola de lag partes se obliga hacia ia
otra sin que ésta le quede obligada” {(art., 1835 del Cédigo
Civil): y es bilateral “cuando las partes se obligan

reciprocamente* (art. 1836)

B. _ONEROSOS ¥ GRATUITOS.- "Es contrato oneroso aquel en

que se estipulan provechos Y (gravédmened reciprocos: Yy
gratuito aquel en que el provecho es sélamente de una de las

partes.” (Art. 1837 C. Civil).

C. CONMUTATIVOS Y ALEATORIOS,- Los contratos onerosos se

dividen a su vez en conmutativos ¢y aleatorios. Los primeros
son aquellos en que "las prestaciones que se deben las partes
son ciertas desde que se celebra el contrato, de tal suerte
que ellas (las partes) pueden apreciar inmediatamente el
beneficio o pérdida que les cause d4ste”; los aleatorios se
dan “cuando ia prestacién debida depende de un acontecimiento
incierto que hace que no sea posible la evaluacién de la
ganancia o pérdida sino hasta que ese acontecimiento se

realice." (Art. 1838 C. Civil)

D. SOLEMNES, FORMALES Y CONSENSUALES.~ <Cuando la ley

exige una forma determinada para que se produzcan ciertas

ESTA TESIS NO DESE
SRLIR DE LA BIBLIDYECA
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consecuencias y prevé que de no satisfacer esa forma no se
producirdn tales consecuencias, el acto se califica de
golemne.

Los contratos formales se caracterizan por e! hecho de
que la ley exige una forma especifica para que se produzcan
determinadps consecuencias., Pero esas consecuencias se
producen aun cuando no se cumpla con la forma prevista, caso
este ultimo en que el contrato quedars afectado de nulidad
relativa {art. 2228 C. Civil). V.g. compraventa de inmuebles,
arrendamiento, etcétera,

No obstante lo anterior, si se confirma un contrato en
la forma prevista por la ley, queda extinguida la causa de
nulidad (art. 2231 C. Civil),

Por otra parte, si la ley no exige formalidad alguna
para la validez de un contrato, sino que deja a las partes la
libertad mé&s absoluta para darle la forma que ellas
determinen, el contrato sera consensual. (V.g. compraventa de

bienes muebles, mutuo, etc.)

E. REALES Y CONSENSUALES.- “Los contratos reales son
aquellos que se constituyen por la entrega de la cosa". (as»

En los consensuales, la entrega de la cosa surge como
una obligacién nacida del mismo contrato.

Actualmente -dice Zamora y Valencia-, se puede
48. ROJINA VILLEGAS., Rafaél. "Derecho Civil Mexicano", Tomo

VI "De los Contratog", Vol. I, 5& edicién., Ed. Porrua, México
1985, p. 31.
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considerar que el unico contrato real que existe en sl
derecho mexicano es la prenda. En este gentido el articule
2858 del Cédigo Civil establece que: "Para que se tenga por
constituida la prenda deberd ser entregada al acreedor, real
o juridicamente."

Todos los demés contrates en nuestro derecho son

consensuales, en oposicién a reales.

F. PRINCIPALES Y ACCESORIOS.- “Los principales 8son
aquellos que existen por 8f{ mismos, en tanto que los
accesorios son los que dependen de una obligacion previa, es
decir de un contrato principal. Los accesorios siguen la
suerte de los principales porque la nulidad o la inexistencia
de los primeros origina a su vez, la nulidad o 1la
inexistencia del contrato accesorio.” (.s)

Los contratos accesorios reciben también el nombre de
"contratos de garantfa", debido a que sge constituyen con el
objeto de garantizar el cumplimiento de wuna obligacién

principal. Verbigracia la fianza, la prenda y la hipoteca.

G. INSTANTANEOS Y DE TRACTO _SUCESIVO.- Los contratos
instantdneos son aquellos que 8e cumplen en el momento mismo
de su celebracién; por ejemplo la compraventa, la donacién,
etcétera. Por su parte los de tracto sucesivo, también

49, Idem. p. 40.
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llamados de ejecucién sucesiva o escalonada, "son aquellos en
log que las prestaciones de las partes o las de una de ellas,
ge ejecutan o cumplen dentro de un plazo determinado, porqus
no es posible real o jurtdicamente cumplirlos en un sélo
acto, como en el arrendamiento y en el comodato."” (eso;

H. NOMINADOS E__INNOMINADQS.~ Serd nominado todo aquel
contrato que se regula en. la ley y recibe un nombre
determinade, y los innominados son aquellos que, no obstante
carecer de regulacién jurfdica expresa, las partes pueden

celebrarlos.

II. NATURALEZA JURIDICA DEL FACTORAJE FINANCIERO.
A. E)l factoraje financiero dentro de la clasificacién de
log contratos,

Una vez analizado 1lo anterior, podemos afirmar que el
factoraje financiero es un contrato bilateral, oneroso,
conmutativo, formal. consensual en oposicién a los reales,
principal, de tracto sucesivo y nominado o tipico.

1. Bilateral,-~ Egto agignifica que a la firma del
contrato de factoraje financiero, las partes se obligan
recfprocamente. Por una parte la empresa de factoraje
financiero, que me obliga a adquirir los derechos de crédito.

50. ZAMORA Y VALENCIA, Miguel Angel. "Contratos Civilea", 42
edicién, Ed. Porrua, México, 1992, p. 99.
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y por la otra, el cliente que hace lo propio en cuanto a
transferir tales derechos al factor.

2, Oneroso.— La celebraciéon del contrato de "factoring"
engendra derechos y gravdmenes reciprocos. lLa empresa de
factoraje adquiere derechos de cobro mediante una
contraprestacién cierta y en dinero, en tanto que el cliente
obtiene el pugo anticipado de sus créditos a cambio de una
comision,

3. Conmutativo.— Esto es que al momento de efectuarse el
contrato en estudio, las partes pueden apreciar el beneficio
o la pérdida que éste les causara.

4, Formal.- A pesar de que nuestra legiglacién mercantil
no seflala formalidad alguna para celebrar un contrato de
factoraje financiero, la prdctica mercantil (que es fuente
del derecho). ha enseflado que por razones de seguridad
juridica deben llevarse a cabo por escrito. Motivo por el
cusl log ubicamos dentro de los contratos formales.

5. Consensual (en oposicidn a real).- Esto significa que
el “factoring” es un contrato gque se perfecciona con el
consentimiento de las partes. Es decir, gque al momento de su
celebracién no es indispensable la transmisién de las
facturas por parte del cliente.

6. Principal.- Esto quiere decir, que el contrato de

factoraje financiero no estd sujeto a la existencia de otro
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previo, Por el contrario. los contrates subsecuentes de
cesion de derechos., que son por naturaleza accesorios,
confirman el cardcter de contrato principal del “factoring".

7. De tracto sucesivo.- Esto es, que las prestaciones
derivadas del contrato de factoraje se cumplen o se ejecutan
dentro de yn plazo determinado por las partes.

8. Nominado.- A raiz de la reforma a la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito de 28 de
diciembre de 1989, se regula a las empresas de factoraje
rfinanciero como organizaciones auxiliares dentro del capitulo

III-bis, de los articulos 45-A al 45-T.

Aagmismo, dada su naturaleza mercantil y financiera, es
un contrato de adhesién: entendiéndose como tal "aquellos
cuyas cldusulas fueron redactadas unilateralmente por el
proveedor (en nuestro caso la empresa de factoraje). y la
contraparte no tuvo oportunidad de discutirlas. asi como los
dem&s documentos elaborados por los praoveedores para uso en
sus transacciones mercantiles y que rijan la prestacidn del
servicio o la operacidén, aGn cuande no contengan todas las
cldusulas normales de un contrato.” (Articulo 63, quinto

pdrrafo de la Ley Federal de Proteccién al Consumidor).
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B, Caracterfsticas especjales del! factoraje financiero.

Como se ha visto en el capitulo anterior., las empresas
de factoraje forman parte del Sistema Financiero Mexicano
como organizaciones auxiliares de crédito, constituidas bajo
el régimen de Sociedad Anénima, de conformidad con la Ley
General de Sociedades Mercantiles (LSM) y reguladas de manera
especial por la Ley Genetral de Organizaciones y Actividades

Auxiliares del Crédito (LGOAAC).

1. Autorizacién. Con base en el articulo So. de la
LGOAAC, la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico es el
é6rgano competente del Ejecutivo Federal para otorgar o negar
discrecionalmente a quienes asi lo soliciten, autorizacién
para constituirse y operar como empresa de factoraje
financiero. Para lo cual escuchard la opinion de la Comisién
Nacional Bancaria y del Banco de México.

Dichas autorizaciones sgerdn por su propia naturaleza
intransmisibles y deberdn publicarse en el "Diario Oficial™

de la Federacion, as{ como las modificaciones a las mismas.

Del mismo modo se requiere de la autorizacioén de la
referida Secretaria para: .
a) "la cesién de las  obligaciones y derechos

correspondientes a la operacién de las organizaciones
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auxiliares del crédito. asi .como de los actives o
pasivos de una organjzacién auxiliar a otra del mismo
tipo y para la fusién de dos o mis organizaciones del
mismo tipo." (Art. 67 LGOAAC)

b} “invertir en acciones de sociedades que les presten
sug gervicios o efectuen operaciones con ellas." (Art.
68 LGOAAC); ¥

c) "adquirir acciones o participaciones en el capital
social de empfasas o sociedades extranjeras." (Art, 69

LGORAC)

2. Depdsito. Las personas que pretendan constituirse
como empresas de factoraje financiero deberdn proporcionar a
la Secretarfa de Hacienda la documentacién e informacién que
éata les requiera, asi{ como el comprobante de haber
constituido como garantia un depdsito en Nacional Financiera,
Sociedad Nacional de Crédito., en moneda nacional. a favor de
la Tesoreria de la Federacién, igual al diez por ciento del
capital minimo exigido por la ley para su constitucion.

El monto del depésito s6lo se hard efectivo, aplicdndose
al fisco federal, "si la sociedad respectiva no presenta el
testimonio de la escritura constitutiva para su aprobacién
dentro del término de cuatro meses de otorgada la

autorizacidén o si no inicia sus operaciones dentro de! plazo

ESTA TESIS WO DERE
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de tres meses a partir de la aprobacidén de la escritura, o si
a; constituir la sociedad no estuviere suscrito y pagado el
capital que determine la Secretaria de Haciendary Credito
Publico." (Art. 78 fraccién I LGOAAC)

En estos casoé se hard la corregpondiente revocacién de
la autorizacién.

En los sSupuestos en que se deniegue la autorizacidn
solicitada, exista desistimiento por parte de los interesados
o ge inicien operaciones en los términos previstos por la
ley, se devolverd al solicitante el monto del depdsito mas

log accesorios correspondientes.

3. Rese del nombre. “Las palabras organizacién
auxiliar de crédito, almacén general de depdsito,
arrendadora financiera, sociedad de ahorro y préstamo,
unién de crédito, empresas de factoraje financiero, casa
de cambio u otras que expresen ideas semejantes en
cualquier idioma, solo podrdn ser usadas en la
denominacién de organizaciones auxiliares de crédito o
de lasg sociedades que se dediquen a actividades
auxiliares de crédito, a las que haya sido otorgada
autorizacisén, de conformidad con lo dispuesto en la
presente ley." (Art. 72 LGOAAC)

"Las organizaciones auxiliares del crédito que no tengan
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el cardcter de nacionales, no podrdn incluir el término

nacional en su denominacién." (Art, 72 LGOAAC)

4. Capital. El artfculo 82, fraccién 1I de la referida
ley., esatablece que la Secretarfa de Hacienda y Crédito
Piblico, oyendo la opinién de la Comisién Nacional Bancaria y
del Banco de México, determinard durante el primer trimestre
de cada aflo los capitales minimos para la constitucién de
nusvas organizaciones auxiliares de crédito, asi como para
mantener en operacidn las gue ya estén autorizadas.

Actualmente el capital minimo a que deberdn sujotarse
las empresas de factoraje financiero es de N$12°'000,000.00.
(o1)

Por su parte, la fraccién III del mismo precepto, se
refiere a lag personas fisicas o morales que tienen
prohibicién para participar en el capital sgocial de las
organizaciones y actividades auxiliares de crédito, en forma
directa o por interpésita persona. Siendo las siguientes:

a) Gobiernos o dependencias oficiales extranjeras,
entidades financieras del exterior, ni personas figicas ¢
morales extranjeras, sea cual fuere la forma que revistan.

Por otra parte, la Secretarta de Hacienda y Crédito
Pablico podrd, discrecionalmente, autorizar la participacién
en el capita! pagado de los almacenes generales de depésito,

51. Publicado en el Diario Oficial de la Federacién el 23 de
marzo de 1994.
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arrendadoras financieras, empresas de factaoraje financiero, vy
casas de cambio, a entidades financieras del exterior. asi
como a personas fisicas y morajes extranjeras. La
autorizacion que se otorgue a un inversionista extranjero
gerd intransmisible.

b} Organizaciones auxiliares del crédito y casa de
cambio, salvo an el supuesto de entidades del mismo tipo de
la emisora que pretendan fugsionarse, previa autorizacidén de
ta citada Secretaria.

¢) Instituciones de fianzas o sociedades mutualistas de

seguros.

Por lo que se refiere al segunde pérrafo del inciso a)
que antegede, a partir del decrsto de reformas de 14 de
diciembre de 1993, publicado en el “Diario Oficial" de la
Federacidn el dfa 23 del mismo mes y afio, se adiciona el
capitulo III-Bigs 1 a la citada Ley., donde se regulan los
términos en que se podrd llevar a cabo dicha inversion.

Por principio de cuentas, el articulo 45 bis 1 define a
ta filial como aquella sociedad mexicana autorizada para
operar como organizacién auxiliar del crédito o casa de
cambio, en cuyo capital participe una institucién financiera
dal sxterior o una sociedad controladora filial.

Por institucidén financiera del exterior se entiende a la
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entidad financiera constituida en un pais con el que México
haya celebrado un tratado o acuerdo internacional en virtud
del cual se permita el establecimiento en territorio nacional
de filiales.

Por ultimo se considera como sociedad controladora
filial a aquella sotiedad mexicana autorizada para
constituirse y operar como 9ociedad controladora en los
términog de la Ley para Regular las Agrupaciones Financieras
y on cuyo capital participe una institucidn financiera del
exterior.

Ahora bien, para que una institucién financiera del
exterior pueda invertir en el capital social de una filial,
deberd realizar en su pafs de origen el mismo tipo de
operaciones para los que la filial fue autorizada.
Exceptudndose el caso en que una gociedad controladora filial
participe en el capital de dicha filial.

En ambos casos, tanto la institucién financiera del
exterior {directa o indirectamente) como la sociedad
controladora filial, deberan ser en todo momento propietarias
de las acciones (ue representen por lo menos el 99 por ciento
del capital social de la filial., Mismo capital que estari

integrado por una sola serie de acciones,

Por otra parte, el articulo 43 bis 9 sefiala que la
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Secretarfa de Hacienda y Crddito Pablico podrd autorizar a
las instituciones financieras del exterior, a las sociedades
controladoras filiales o a las filiales, la adquisicion de
acciones repregentativas del capital social de una
organizacién auxiliar de crédito o casa de cambio, siempre
que se cumplan con los requisitos siguientes:
I. Las acciones que adquieran deberdn representar cuando
menos el 99 por ciento del capital social de la entidad
financiera de que se trate:
II. Las organizaciones auxiliares y casas de cambio
cuyas acciones sean objeto de enajenacién, deberan
adecuar sus estatutos sociales a sfecto de cumplir con
lo dispuesto en el capftulo III bis 1 LGOAAC, citado con
anterioridad:
I1I., Cuando el adquirente sea una institucién financiera
del exterior o una sgociedad controladora fiiiul que ya
sea propietaria de acciones representativas del capital
social de una filial del mismo tipo, deberd fusionar
ambas organizaciones auxiliares del crédito o casas de
cambio, Segun corresponda, a efecto de controlar
sélamente una filial del mismo tipo: vy
IV. Cuando el adquirente sea una filial deberd
fusionarse con la organizacién auxiliar del crédito dsl

mismo tipo o casa de cambio, segun corresponda, que haya
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sido adquirida.

5. Duracidén. Serd indefinida, debido a que me pretende
dar certeza y estabilidad a través del tiempo, a las
operaciones que lleve a cabo la sociedad.

6. Limitacién de la__tepencia accionaria. "Ninguna

persona fisica o moral podré adquirir directa o

indirectamente mediante una o varias operaciones de cualquier
naturaleza simultdneas o sucesivas. el control de acciones
por mds del diez por ciento del capital pagado de una
organizacidn auxiliar de crédito o de una casa de cambio. Se
exceptita de lo dispuesto en este pérrafo a:

a) "El Gobierno Federal:

b) "“Instituciones de crédito, de segureos y casas de
bolsa, cuyas adquisiciones se realicen en términos de la
legialacidn aplicable;

c) “Las sociedades controladoras a que ge refiere la Ley
para Regular las Agrupacionhes Financieras;

d) "Los accionistas de las organizaciones auxiliares de
crédito y de casas de cambio que adquieran acciones conforme
a lo pravisto en programas aprobados por la Secretaria de
Hacienda y Crédito Pablico conducentes a la fusién de dichas

sociedades...”
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e) Las organizaciones auxiliares de]l crédito y casas de
cambio, cuando adquieran acciones en las condiciones

mencionadas en el inciso anterior.

7. Organo de administracién. Las empresas de factoraje

serdn administradas por no menos de cinco administradores que
actuardn constituidoes en consejo.

“Las asambleas y las juntas de consejo de administracién
se celebrardn en el domicilio social. el cual deberd estar
siempre en territorio de la Republica." (Art. 82 fraccién VII

LGOAAC)

8. Regervas. Las organizaciones auxiliares de crédito,
entre ellaz las empresas de factoraje, constituirdn un fondo
de reserva de capital por lo menos con un diez por ciento de
sus utilidades hasta alcanzar una suma igual al importe del
capital pagado,

"Las cantidades por concepto de prima u otro similar,
pagadas por los suscriptores de acciones sobre su vaitor
nominal, se llevardn a un fondo especial de reserva; pero
golo podrdn ser computadas como capital, para el efecto de
determinar la existencia del capital minimo que esta ley

exige". (Art. 82 fraccién IX LGOAAC)
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9. Inscripcion en el -Registro' Pablico de Comercio. Una
vez aprobada la escritura donstitﬁtivc o sus reformas por la
Secretaria de Hacienda y Crédito Padblico. la sociedad debera
presentarlas en un plazo de quince dfas hdbiles ante el
Registro Publico de Comercio y devolver a la citada
Secretarfa, en un término igual. los datos de su inscripcioén
respectiva.

En los casos de fusion de dos o mas empresas de
factoraje. las consecuencias del acto surtirdn efectos contra
terceros al momento de inscribirse en el Registro Pablico de

Comercio.

C. Elementos de_existencia v condiciones de validez.

1, Objeto.~ Las empresas de factoraje financiero tienen
por objeto adquirir de sus clientes, personas filgicas o
moruls§ que realicen actividades empresariales. derechos de
crédito relacionados con la proveeduria de bienes y/o de
servicios, <¢on recursos provenientes de las operaciones
pasivas a que se refiere el articulo 45-A de la Ley General
de Organizaciones y Actividades Auxiliares de! Crédito.

Dentro de las operaciones pasivas, el citade precepto
seflala:

II. Obtener préstamos Yy créditos de instituciones de

crédito, de seguros y de fianzas del pais o de entidades
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financxeras del. exterlor destinados a la reallzac:én de

las operaci‘ne autorlzadas- en’ este capitulo 0. para

cuhrxr' neceszdades de liquidez ' relacionadas con su

fobjeto social-

III Emltzr ohllgaczones subordlnadas y-demds titulos de
crédito, en gerie o en masa, para su colocacién entre el
gran ptblico inversionista:;

IV. Descontar, dar en garantfa o negociar en cualquier
forma los titulos de créditoc o derechos de crédito
provenientes de los contratos de factoraje, con las
personas de las que reciban los financiamientos a que ge
refiere la fraccién II anterior, as{ como afectar en
fideicomiso irrevocable los titulos de crédito vy los
derechos provenientea de los contratos de factoraje
financiero a efecto de garantizar el page de las
emigiones a que se refiere la fraccion III de este

articulo:

Por otra parte, solo podrdn ser objeto del contrato de
factoraje, aguellos derechos de crédito no vencidos que se
encuentren documentados en facturas, contrarrecibos, titulos
de crédito o cualquier otro documento, denominado en moneda
nacional o extranjera, que acredite la existencia de dichos

derechos de crédito y que los mismos sean el resultado de la
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proveeduria de bienes, de servicios O - de . ambos,
proporcionados por personas nacionales o extranjeras. (Art.

45-D LGOAAC)

2. Elementos personales.— En el contrato de factoraje
financiero, intervienen tres sujetos, a saber:

a. La empresa de factoraje (también 1lamada factor,
factorante o cesionaria).- Es 1la sociedad financiera que se
compromete a la adquisicién de los derechos de cobro de

créditos de su cliente a cambio de liquidez inmediata.

b. El cliente {factoreado, cedente o proveedor).-
Persona fisica o moral dedicada a actividades empresariales y
que se chliga con el factor a cederle los derechos de crédito

a su favor.

c¢. El deudor.- Que en un principio lo es del cliente y
una vez hecha la operacién pasa a serlo del factor.. ) '
Es de wvital importancia que el clientﬁ,o‘fdctoreudo

elija bien a sus deudores. ya que de 1c s6lVenci$1d9:éstos

dependerd que el contrato de factoraje sea conio sin.recurso,

como lo veremos mas adelante, En la practica fue:la ‘empresa

de factoraje quien calificé a los sujetog‘(

udores) cuyos .

documentos resultaron materia de adquisiciéq.
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3. Derechos y obligaciones de las partes.

a. Derechos del factor. Se resumen en los giguientes:

1) Celebrar contratos de promesa de factoraje con el
cliente. (Art. 45-C fraccién I LGOAAC)

2) Celebrar contratos con los deudores de derechos de
crédito, constituidos a favor de sus proveedores de bienes o
servicics. compromctiéndose la empresa de factoraje a
adquirir dichos derechos de crédito para el caso de
aceptacidén de los propios proveedores. (Art. 45-C fraccidn II
LGOAAC)

3) Aprobar o rechazar los derechos de crédito que el
cliente le ofrezca.

4) Tiene adem&s derecho de propiedad sobre log creéditos
aceptados y transferidos.

5) Exigir al deudor el pago de los creéditos objeto del
contrato: y en tratdndose de factoraje con recurso, requerir
el pago al cliente como deudor solidario de aquél.

6) Celebrar operaciones de refactoraje financiero., es
decir, transmitir con o sin responsabilidad los derechos de
crédito provenientes de los contratos de factoraje a otras
empresas de factoraje financiero, sujetdndose en todo momento
a lag disposiciones aplicables. (Decimocuarta de las Reglas
Bdsicas para la Operacién de Empresas de Factoraje

Financiero)
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‘ 7} Cobrar una retribucién por conéepto‘de comis;ones.
intereses y gastos que se defiven del contrato de factoraje.
8) Delegar a tercercs la administracion y cobranza de

los derechos de c¢réditos provenientes de los contratos de

factoraje financiero. (Decimotercera de 1as Reglas Basicas

para la Operacion de Empresas de Factoraje Financiero)

b. Obligaciones del factor.

1) Investigar sobre la solvencia moral y econémica de
los deudores en los contratos de factoraje. (Art. 45-R
LGOAAC)

2) Analizar los derechos de crédito que 3e vayan a
adquirir.

3) Pagar el precio por los créditos cedidoz en los
términos del “contrato bdsico".

4) Llevar a cabo la administracién y cobranza de los
derechos de crédito, objeto del contrato.

S) Realizar anticipos al «cliente sobre los créditos
cedidos, en los términos y proporciones convenidog en el
contrato y en la Decimosegunda de las Reglas Bdsicas para la
Operacién de Empresas de Factoraje Financiero.

6) Cuando se trate de operaciones de factoraje sin
recurso, estard obligado & asumir el riesgo de insolvencia de

los deudores.
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7) Propcrcionar los servicios . a‘que se ‘hubiera obligado

en el 'contrato, 'tales como . investigacish.

guarda y custodia de documéqtbsf,igagtldn‘ d
contahilidu&. entre otras. ‘ )

8) Notificar al deudor de la transmisisn-de 16¥ aereéhos
de credito, gegun lo previsto en el artfculo 454K qé la Ley
General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del

Crédito.

¢. Derechos del cliente o factoreado.-~

1) Recibir los pagos hechos por la empresa de factoraje
como contraprestacion a la cesién de derechos de crédito.

2) Recibir les anticipos pactados en el contrato, en
virtud de los derechos de crédito transmitidos.

3) Exigir a la empresa de factoraje el cumplimiento de
los servicios sefialados en el contrato,

4) Gestionar el cobro de las cuentas o facturas, objeto
del contrato, cuando se trate de operaciones de factoraije con
cobranza delegada, y

5) En tratdndose de factoraje con recurso, el cliente
podrd suscribir a la orden de la empresa factorante, pagarés
por el importe total de las obligaciones asumidas por el.

(Art, 45~G LGOAAC)
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d. Obligaciones de) clisnte.

1) Transmitir al facto;‘ qu dererhos de cobfo aprobados
por éste. E -

2) Garantizar 1la exf;tencia ‘y legitimidad de 1os
derechos de crédito cedidos,. al tiempo de: celebrarse el
contrato de factoraje financiero. {Art. 45-E LGORAC) .

3) Responder del detrimento en el valor de los derechos
de crédite objeto de los contratos. que sean consecuencia del
acto juridico que les dio origen., salve los que estén
documentados en t{tulos de crédito.

4) Proporcionar a la empresa factorante los documentos
necesarios que le sSolicite para la prestaciéon de os
servicios convenidos en el contrato de factoruje.

5) Cuando se trate de operaciones de factoraje con
recurso., el clisnte asumird la insolvencia del deudor, en los
términos del “"contrato bdsico”.

6) Pagar una comisién  por los servicios de
administracidén y cobranza, sobre el valor nominal de los

documentos cedidos.

e. Derechos de los deudores.
UNICO. A ser notificados por la empresa de factoraje
financiero de acuerdo a lo sstablecido en el articulo 45-K de

la Ley General de Organizaciones Auxiliares del Crédito. que
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en su texto dice: "La transmisién de los derechos de crédito
deberd ser notificada al deudor por la empresa de factoraje
financiero, en términos de las disposiciones fiscales, a
través de cualquiera de las formas siguientes :
1. Entrega del documento o documentos comprobatorios del
derecho de crédito en los que conste el sello o leyenda
relativa a la transmisién y acuse de recibo por el
deudor mediante contrasefia, contrarrecibo o cuaiquier
otra signo inequivoco de recepcidn;
I1. Comunicacién por corred certificado con acuse de
recibo, telegrama. telex o telefacsimil, contrasefiados o
cualquier otro medio donde 3¢ tenga evidencia de su
recepcion por parte del deudor,.y

III. Notificacion realizada por fedatario publico."™

"En los casos seflalados, la notificacién deberd ser
realizada en el domicilio de log deudores, pudiendo
efectuarse con su representante legal o cualquiera de sus
dependientes o empleados."

“Para los efectos de 1la notificacién a que alude el
parrafo anterior, ge tendrd por domicilio de los deudores el
que se seflale en los documentos en que consten los derechos
de crédito objeto de los contratos de factoraje."

"La notificacién se tendrd por realizada al expedir los
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deudores contrasefia, selic o cualquier signo inequivoco de
haberla recibido por alguno de los medios seffalados en el

presente artfculo."

f. Qbligaciones de los deudores,

La unica obligacién a cargo de los deudores. consiste en
ta liquidacion de 1la deuda. Al efecto, la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito. en su
articulo 45-J, dice que: "El deudor de los derechos de
crédito transmitidos a una empresa de factoraje financiero,
libera su obligacién pagando al acreedor original o al ultimo
titular, segin corresponda. mientras no se le haya notificado
la transmisién.”

En el mismo sentido, el articulo 45-K, en su pdrrafo
cuarto, a la letra dice: "E1 pago que realicen los deudores
al acreedor original o al ultimo titular después de recibir
la notificacidén a que este precepto se refiere, no los libera

ante la empresa de factoraje."

D. Diferencias con orras figuras juridicas contractuales

Para determinar completamente la naturaleza juridica del

factoraje financiero. conviene hacer la comparacién con otras

figuras que pueden ser motivo de confusion.



1, Cesién de derechos.— Como observamos en el capituloe
anterior, el factoraje financiero es esencialmente una cesioén
de derechos de crédito. Sin  embargo conserva algunas
diferencias bdsicas en relacioén a dicha figura juridica,
entre las que podemos destacar:

a. La cesién de derechos puede ser onerosa o gratuita;
en cambio el factoraje siempre es oneroso.

b. La cesién de derecheos es un contrato de ejecucidén
instantdnea, en tanto que el factoraje es de tracto sucesive.

c. "El interds préctico de la cesién de créditos reside
en la necesidad de dinero que puede tener el titular de un
crédito sujeto a plazo (cedente), por lo que transmite dicho
crédito a otra persona {cesionario) que obtiene una
compensacién por haberlo recibide, ElI interés prdctico del
contrato de factoring consiste en la ayuda para las empresas,
las cuales pueden dedicar todo su esfuerzo a cumplir su
objeto, recibiendo por sus ventas dinero seguro y en forma
inmediata para invertirlo, en el drea de los negociogs que
consideren mas conveniente o necesaria. (sa»

d. "En la cesién de créditos. el cedente transmite éstos
a hajo precio, para ganar liquidez rdpidamente; el cesionario
lucra con esta diferencia entre lo pagado y el valor nominal.
En el factoring. el factor no adquiere las facturas a bajo
precio, paga por ellas el valor real; cobra una comisién y/o

52. GHERSI, Carles Alberto. Op. cit. pag. 531 y 532.
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interés a su cliente por el costo financiero, el riesgo y los
servicios adicionales que asume." (g3,

e, En el contrato de factoraje la empresa factor se
obliga a la prestacion de servicios adicionales (asistencia
técnica y administrativa, gestién de cobranza, etcétera.), lo

cual no suceds en la cezién de créditos.

2. Subrogacidn,

En tdérminos gensrales, esta forma de transmisién de las
obligaciones puede entenderse como la substitucién de una
cosa por otra, o de una persona por otra, dapndo como
resultado que la subrogacién pueda ser real o personal.
respectivamente.

En la materia que nos ocupa, ol factoraje financiero
puede ser confundido con la subrogacién personal; entendiendo
como tal, al '"acto juridice en virtud de! cual hay una
gubstitucién admitida o establecida por la ley en el derecho
de un acreedor, por un tercero que paga la deuda, o bien
presta al deudor fondos para pagarla, permaneciendo idéntica
@ invariable la relacién obligatoria." (o«

La diferencia entre la subrogacién y el factoraje
financiero, radica fundamentalmente en lo siguiente:

a. La Bubrogacién puede ser legal o convencional;
mientras que el contrato de factoraje sélo puede ser
53. ETCHEVERRY., Raul Anibal. "Derecho comercial y econémico”,
Parte especial "Contratos", Tome I. Ed. Astrea, Buenocs Rires

1991, pag. 192,
S54. GUTIERREZ Y GONZALEZ. Ernesto. Op. cit. pag. 848.
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convencional.

b. La subrogacion puede llevarse a cabo con o sin la
intervencién del acreedor y ain en contra de la voluntad de
éste: y el factoraje sdlo puede concehirse con la voluntad
del acreedor.

c. En el factoraje, el cliente o acreedor {factoreado)
garantiza la exigtencia ¥y Jegitimidad del crédito; en la
subrogacién no.

d. En la subrogacidn., el subrogante no recibe beneficio
alguno puesto que unjcamente podrd demandar la restitucién de
lo pagado; en cambio en el factoraje, la empresa factor actia
contra el deudor por el monto real del crédito, cobrando
ademds al cliente factorado una comisidn por los servicios
adicionales prestados.

e. En tratdndose de la subrogacién convencional, el
acuerdo ge realiza entre el acreedor y el tercero subrogante:
y por lo que respecta al factoraje, dicho convenio se lleva a
cabo entre el proveedor de bienes o servicios (acreedor

subrogado) y el factor (subrogante).

3. E| Descuento.
E!l jurista Joagquin Rodriguez Rodriguez, conceptualiza la
figura del descuento, como ‘un contrato de apertura de

crédito en el gue el acreditante pone una suma de dinero a



disposicién del acreditado a cambio de 1la transmigién de un
‘crédito de vencimiento posterior." (so»

Otros autores -dice Luis Muffoz-, 1lo han definido como
“la adquisicién al contado de un crédito a plazo“. cse)

En el contrato de descuento interviecnen dos sujetos a
saber: el descontador. que es la institucion acreditante que
entrega dinero a cambio de titulos de crédito y el
descontatario, que e8 la persona fisica ¢ moral que transmite
la propiedad de los titulos de crédito a cambio de liquidez
inmediata,

Ahora bien, la figura Jjuridica en comentario puede ger
de dos tipos: descuento de titulos de crédito y descuento de
créditos en libros.

a. Descuento de titulos de crédito,~ Esta modalidad se
define como “un crédito en efectivo, concedido contra entrega
de letras de cambio o de pagarés, deduccién hecha del
descuento por pago anticipado." (o>

Por lo que respecta a la distinrién de esta figura con
el contrato de factoraje financiero, podemoz seflalar lo
siguiente:

1) En el descuentv se transmiten unicamente titulos de
crédito, como pagaréds y letras de cambio: en tanto que el
factoraje puede operar con facturas, contrarrecibog, titulos
de créddito o cualquier otro tipo de documentos.

53. RODRIGUEZ RODRIGUEZ, Joaquin. “Derecho Mercantil", vigési
ma edicién, Tomo II, México 1991, pag. 80.
56. MUROZ, Luis. "Derecho Bancario Mexicano", CAdrdenas editor

y Distribuidor, México 1974, pag. 357.
57. RODRIGUEZ RODRIGUEZ, Joaquin. Idem, pag. B1.
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2) En el contrato de descuento ila transaccidén de titulos
a la orden ge perfecciona con el! endoso de los documentos a
favor del descontador, 1lo cual convierte al descontatario
(endosante), en obligado solidario.

En efecto, en caso de no pagarse el titulo descontado.
el tenedor del mismo (descontador) podrd ejecutar accién
cambiaria en via de regreso en contra de su endosante.

En cambio en el contrato de factoraje., ademds de que la
transmision de propiedad de los documentos se realiza a
través de la cegidén de derechos, la empresa factor puede
asumir el riesgo en caso de insolvencia de! deudor.

3) En el factoraje fipanciero rigen los principios de
globalidad y exclusividad, es decir que durante la vigencia
del contrato, el factoreado se compromete a ceder al factor
todos sus derechos de cobro que tenga; en tanto que los
contratogs de descuento pueden llevarse a cabo en forma

sucesiva, aislada o individualmente.

b. Descuento de Creéditos en Libros.- Esta figura
juridica la define Joaquin Rodriguez como "un contrato de
apertura de crédito en efectivo en el que el acreditante se
restituye del crédito gue concedié., mediante el cobro de lcs
derechos de crédito que le cede el acreditado, garantizados

con letras giradas por éste a favor de aquél, y a cargo de
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los deudores de los créditos cedidos." (gse;

La caracteristica fundamental de esta forma de
financiamiento estriba en que la institucién acreditante no
adquiere un titulo de crédito, sino que compra un crédito no
documentade que existe Unicamente registrado en sus libros de
comercio. .

8in embargo, mientras que el contrato de descuento, en
un sentido estricto, sélo puede efectuarlo una institucién de
crédito, el factoraje financiero lo llevan a cabo Gnicamente
las empresas autorizadas para ello por la Secretaria de
Hacienda y Crédito Publico.

Asimismo, en este tipo de descuento, los bancos pueden
recibir en prenda los derechos de cobro que se encuentren
debidamente registrados en sus libros de comercio. Para lo
cual deberdn cumplir con los requisitos que seffala el
articulo 70 de la Ley de Instituciones de Crédito. y que son:

- Que se hagan constar en el contrato de apertura de
crédito los términos en que se constituye la prenda;

~ Qlue el crédito dado en prenda se haya especificado en
las notas o relaciones respectivas:; y

~ Que esas relaciones hayan 8ido transcritas por la
institucién de créditec en un libro especial en asientos
gucesivos y en orden cronoldgico, y en el que se expresard el
dia de la inscripcidn, a partir de la cual se entenderd

58. Op. cit. pag. 82.
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constituida la prenda.

Por el contrario, en el contrato de factoraje se
transmite la propiedad de 1los documentos que amparan tales
derachos de cobro.

Por dltimo, la ley seflala que en esta modalidad del
descuento el deudor serd considerado mandatario del acreedor
para el cobro de los créditos, y tendrd las obligaciones y
regponsabilidades civiles y penales que al mandatario
correspondan (mg, . lo cual no ocurre en el factoraje, ya que
en egte caso la gestion de cobro, en principio, corre a cargo

de la empresa factor.

III. MODALIDADES DEL FACTORAJE FINANCIERO.-

A. Factoraje con vy sin recurso.

El articulo 45-B de la Ley General de Organizaciones y
Actividades Auxiliares del Crédito, sefiala en su primer
parrafo, la posgibilidad de pactar en sl contrato de
factoraje, una de las siguientes modalidades:

“T. Que el c;iente no quede obligado a responder por el

page de los derechos de crédito transmitidos a la

empresa de factoraje financiero (factoraje sin recurso),

° N

"II. Que el cliente quede obligado solidariamente con el
59. Articulo 289 de la Ley General de Titulos y Operaciones -

de Crédito y artfculo 70, segundo pérrafo de la Ley de Insti-
tuciones de Crédito.
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deudor, a responder del pago puntual y oportuno de los
~derechos de crédito transmitidos a la empresa de

factoraje financiero.” (factoraje con recurso)

1, PFactoraje sin recurso. La importancia de esta
modalidad radica esencialmente en que el factorante asume el
rieggo de insolvencia del deudor en la adquisicién de las
cuentas por cobrar; y ge divide a su vez en tres

submodal idades:

a, Con pago al vencimiento.— Esta forma de operacién es
1llamada en otros pafses como "Maturity Factoring" y consiste
en que el pago de las facturas hecho por la empresa de
factoraje, se lleva a cabe al término de un plazo previamente

acordado.

b. Con pago anticipado.— "Esta modalidad implica para el
factor la obligacidn de anticipar una parte del pago y la de
liquidar la diferencia en la fecha de wvencimiento.
previamente acordada, aun cuando la cuenta por cobrar no haya
sido pagada." (eo)

Estas formas de factoraje sin recursoc, suponen un
conocimiento amplio de los deudores por parte del factorante.
as1 como de las cuentas por cobrar y del riesgo que se deriva

60. AMEFAC. Op. cit. pag. 3-8.
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de cada una de ellas.

c. Factoraje de proveedores, Por ultimo, esta meodalidad
de contratacién consiste en la adquisicion sin recurso por
parte de la empresa de factoraje, de los titulos de crédito
que emiten las grandes cadenas comerciales a sus proveedorses.
Por lo que tienen que pagar anticipadamente el importe total

de las facturas, menos una comisién por la compra.

2. Factoraje con recurso, Esta modalidad se divide a su
vez en dos formas de operacién:

a. Compra a wvalor presente.- Que consiste en "la
adquisicidén de las cuentas por cobrar, por parte del factor,
a un valor determinade y en funcién al plazo de recuperacién
calculado a valor presente sobre el 70% y hasta el 95%, del
valor insoluto de las cuentas por cobrar: entregando al
cedente, el cobro de los derechos adquiridos, el remanente
del 5% al 30%, asegun 1o contratade vy el importe realmente

recuperado.” (si,

b. Compra con anticipes a cuenta del pago acordado.-
Esta forma de operacién tiene la particularidad de que la
empresa de factoraje se obliga a adelantar sumas de dinero a
cuenta del page convenido, el cual se completa al momento en

61, Idem. pag. 3-7.
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que los deudores liquidan las cuentas por cobrar.

Cabe mencionar que e! anticipo 2 que hemos hecho
referencia. fluctua, como en el caso anterior, entre el
setenta y el noventa y cinco por ciento del valor insoluto de
las cuentas por cobrar; y sobre loa que el cliente paga un

rendimientp mensual pactado en el “contrato basico",

. Factoraje con cobranza directa legqad

En principio, "la administracién y cobranza de los
derechos de cradito, objeto de los contratos de factoraje,
deberd ser realizada por la propia empresa de factoraje
financiero." (sa) Esto es a lo que se ha dado en llamar
"cobranza directa".

Sin embarge, laz Reglas Bésicas para la Operacién de
Empresas de Factoraje Financiero, emitidas por la Secretaria
de Hacienda y Crédito Publico. sefialan lo siguiente:

"DECIMOTERCERA .~ Las empresas de factoraje financiero

podrdn delegar a terceros la administracidn y cobranza

de los derechos de crédito provenientes de los contratos

de factoraje financiero...”

Asimismo se indican los términos en que se podrd llevar
a cabo dicha transmisidén de facultades:
"1, Solo podrd delegarse a los clientes de gquienes

62. Art. 45-B. tercer pdrrafo, de la Ley General de Organiza-
ciones y Actividades Auxiliares del Crédito.
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adquieran los derechos de crédito, la administracién y
cobranza de dichos derechos de crédito provenientes de
los contratos de factoraje finnncierﬁ en los que el
propio cliente de la empresa de factoraje guede obligado
soiidariamente con el deudor a responder del pago
puntual y oportuno de los propios derechos de crédito.
"2, En el contrato de factoraje deberd incluirse la
relacién de los derechos de crédito que se transmiten.
misma que por lo menos deberd consignar los nombres,
denominaciones ¢ razones sociales del cliente y de los
deudores., asi como los datos necesarios para identificar
los documentos que amparen 1los derechos de crédito, sus
corregspondientes importes y sus fechas de vencimiento.
"3, La relacién juridica que tehdrdn las empresas de
factoraje financierc con las personas que realizardn la
administracisén y cobranza de los derechos de crédito
deberd documentarse mediante contratos -snte fedatario
publico.

"4, Durante la vigencia de los contratos mencionados en
el incigo tres de esta regla, la empresa de factoraje
financiero deberd convenir con su cliente que podrd
realizar visitas de inspeccién en los locales de las
personas que realizardn la administracién y cobranza de

ios derechos de crédito con el objeto de verificar la
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existencia y vigencia de dichos derechos de crédito, asi
como’ que los mismos se encuentren libres de toda
limitacion de dominio o gravamen. Al efecto las empresas
de factoraje financiero deberdn levantar actas en las
que asentardn el procedimiento utilizado durante las
inspecciones y los resultados de las mismas. Esta
disposicidén deberd pactarse expresamente en el contr;to
mediante el cual documenten la relacién juridica
respectiva.

“S. El cliente que realice la administracién y cobranza
de los derechos de crédito deberd entregar a la empresa
de factoraje 1a cobhranza que realice, dentro de un plazo
que no podrd exceder de los diez dias hdbiles siguientes

a aquél en que se efectus la cobranza."

C. Factoraje doméstico ¢ internacional.

Tomando como base el dmbito geogrdfico en que se
desarrolle, el factoraje puede ser doméstico (nacional) e
internacional. Serd nacional cuando las partes, cliente vy
deudor. residan en el mismo pafs; y serd internacional, en
caso contrario, cuando dichos sujetos wviven en paises
distintos,

En virtud de que a 1o large del presente trabajo nos

referiremos al factoraje doméstico, dedicaremos este apartado
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para desarrollar brevemente el servicio internacional del

factoraje.

Factoraje Internacional.- Ante la apertura que ge vive
actualmente en el pais, el mercado de exportacién resulta un
terreno muy atractivo Yy promisorio para las empresas
mexicanas que desean aumentar sus ventas en el extranjero,
Para lograr esto, se debe contar con los instrumentos que les
permitan hacer mds eficientes sus operaciones y as{ derivar

en una mayor competitividad en los planos internacionales.

Cabe destacar que las empresas exportadoras asumen
mayores riesgos debido a que es més diffcil evaluar la
solvencia de un cliente con informacién que debe ser
interpretada en forma distinta en cada pais. Es el caso de
las disposiciones y prdcticas fiscales, mercantiles y hasta
contables.

Asimismo. el otorgamiento de créditos al igual que las
labores de administracién y cobranza de las cuentas por
cobrar, son mas complejas y presentan nuevos obstdculos que
impiden ampliar el campo de accién a otros mercados.

Una solucién adoptada recientemente en contra de esta
problemdtica. es el llamado "factoraje internacional”.

Este instrumento, ademds de facilitar las transacciones
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‘y eliminar riesgos en negocios internacionales, presta
diversos servicios complementarios, como son la investigacién
de clientes, la cobertura de un crédito, el manejo de la
cobranza y el otorgamiento de liqujdez inmediata a sus
clientes.

1. Tigos de Factoraje Internacional.

Tomando en cuenta la forma en gque se lleva al cabo, la
operacidn de factoraje ipternacional! puede sger directa. en
red e intercompafiias.

a. Factoraje directo.- Es una transaccioén en la cual el
factor exportador (factor E) realiza en forma directa, desde
la investigacidén a clientes, hasta la cobranza y
transferencia de fondos a] propio factor exportador. Por su
parte, exportador e importador hacen directamente la
contratacién y el envio de la mercancia.

Este tipo de operacion es muy frecuente cuando se trata
de exportaciones a paises muy cercanos, por ejemplo entre las
naciones eurcpeas donde la c¢ercanfa de las mismas facilitan

la labor del factor.

b. Factoraje en red.- Esta modalidad opera
particularmente cuando se trata de empresas de factoraje que

tienen sucursales en mids de un pafs: y consiste en que el
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factor exportador (factor E) envia las facturas y documentos
de venta al factor importador {(factor I) para su cobranza y/o
para garantizar su cobrabilidad. (sa»

Igual gue en ol caso anterior, exportador e importador
hacen directamente la contratacién y el envio de la
mercancia.

Este gistema es utilizado por empresas como Heller
Financial, una subsidiaria de Fuji Bank con empresas filiales

o asociadas en aproximadamente 30 pafses. (sa»

c¢. Factoraje intercompafifas.— En este tipo de operacién
intervienen do3 empresas de factoraje independientes: un
factor exportador y un factor importador. El eaguema del
factoraje es el mismo que el anterior, con la diferencia de
que entre las dos empresas de factoraje no existe vinculacién
juridica ni patrimonial. Ademds puede intervenir en la
operacién entre ambas una asociacidén internacional en la
materia. 7

En otras palabras. para regular la transaccioén se estars
a 1o pactado entre las dos empresas, o bien, se acude a una
organizacidn internacional que lag agrupe. Tal es el caso de
la "Factors Chain Internacional”, la mAs grande cadena de
factoraje a nivel mundial, con mids de 80 empresas asociadas,

Dentro de esta clagificacién existen, por un lado, las
63. ALBARRAN VALENZUELA, Carlos. "Factoring Internacional”,

revista Ejecutivos de Finanzas, junio de 1989, pag. 48.
64. Ibidem.
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asociaciones independientes y exclusivas, consistentes en una
agrupacién de empresas autonomas con una relacion
gignificativa entre sus miembros, administrada por una
oficina central y sujeta a una reglamentacién interna y solo
admite una empresa por pais.

Por otro lado, tenemos a las simplemente independientes.
que tienen las mismas caracterigsticas que la anterior pe}o
pueden incluir como socias a varias empresas de factoraje de

cada pais.
En la pdgina 112 se muestra graficamente la forma de
operacion de los tipos de factoraje internacional antes

citados.

2. Beneficios del Factoraje Internacional.

De acuerdo con log criterics de la Asociacién Mexicana
de Empresas de Factoraje (AMEFAC)., los beneficios de esta
modalidad de factoraje se pueden resumir en ocho puntos:

a.~ Pogibilidad de desarrollar mercados en otros paiges

sin correr riesgos crediticios, ni tener que llevar a

cabo directamente la administracién y recuperacién de la

cartera.

b.~ Flexibilidad en las ventas, teniendo la facilidad de

operar con los importadores autorizados en una cuenta
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corriente.

c.- Agilidad en la respuesta, la resolucion de crédito
gobre un importador prospecto no lleva mds de unos
cuantos dias.

d.~ Economia en el manejo de la operacion por parte del
exportador, asi como del importador. Esto se hace a
través de empresas (factor) domésticas en éus
respectivos pafses, evitdndose costos implicitos. tiempo
y complicaciones.

e.~ Seguridad. Una empresa local asegura el embarque de
los preductos en la moneda local. independientemente de
los problemas de control cambiario o inclusive el riesgo
del pais del importador.

f.— Informacidén, E1 factor ofrece normalmente reportes
periddicos y la informacién del seguimiento de cada
operacién.

g.— Garantfa de pago, evitando cuentas malas o
problemas, todos log gastos legales asociados con la
cobranza de una cuenta aprobada son pagados por el
factor.

h.- Liquidez y posibilidad de recibir pagos parciales

anticipades gobre las cuentas.
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D. Factoraje Sindicado y Refactoraje.

En caso de que las empresas de factoraje se encuentren
timitadas en cuanto a sus recursos para prestar los servicios
correspondientes al publico, tienen la posibilidad de acudir
a dog formas de operacién, como son el factoraje sindicado y
el refactoraje financiero.

La primera de ellas, aln cuando la ley no la define,
congiste en la adquisicién de derechos de crédito que
realizan conjuntamentes dos o mds factores. Esto es, si uma
empresa de factoraje no dispone de los recursos suficientes
para adquirir las cuentas por cobrar que le ofrecen sus
clientes, estard en posibilidad de invitar a unc o mas
factores para que participen en dicha adquisicién. Al igual
que en el crédito bancario sindicade. los factores podrdn
designar un factor agente,

Por 1o que regpecta al refactoraje £financiero, la
Décimocuarta de 1las Reglas Bdsicas para la Operacién de
Empresas de Factoraje Financiero. citadas con anterioridad.
define lo gque Se puede entender por refactoraje financiero, y
es "transmitir con o s8in respongabilidad los derechos de
crédito provenientes de 1los contratos de factoraije a otras
empresas de factoraje financiero, sujetdndose en todo momento

a las disposiciones aplicables".
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IV. MECANICA DE CONTRATACION DEL FACTORAJE FINANCIERO.

Para iniciar una operacién de factoraje. el interesado
debe solicitar una linea de crédito a la empresa de factoraje
financiero. Esta examinard la situacion del prospecto o
dgolicitante, las actividades que realiza, el tipo de
productos que vende, la clase de servicio que presga.
etcétera. Exigiendo que dicha solicitud esté acompafada por
una lista de los clientes de la cartera que desea vender y la
documentacién que ampara la operacién., ya sea que se trate de
facturas, contrarrecibos o cualquier titulo de creédito.

ES importante resaltar que la empresa factor depende en
gran medida del criterio por el cual el solicitante
selecciond a sus clientes, ya que cuanto menor sea el numero
y de mayor importancia, mejor,

Otro requisito esencial para la contratacién de un
servicio de factoraje financiero, consiste en las facultades
que deben tener las partes para realizar esta clase de
negocios, con el finh de estar en posibilidad de comprometerse
en una compraventa o cesion de derechos. La préctica ha
aceongejado exigir de los representantes facultades de
dominio, igualmente si el objeto del factoraje son titulos de
crédito., se precisa el tener facultades cambiarias conforme a

la fraccién I, del artfculo 90. de la Ley General de Titulos
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y Operaciones de Crédito.

Una vez admitida la solicitud, el factor debe tomar en
cuenta diversos aspectos, tanto del solicitante como de la
cartera, para autorizar la lfnea de factoraje: entre otras
copas deberd analizar, sgegin la Agociacién Mexicana de
Empresas de Factoraje:

De la cartera:

- Calidad de la cartera y del producto

Politica sana de ventas

- Clientela diversificada

~ Distribucioén geogrdfica de los compradores
- Importe de lag ventas

- Numero de facturas

— Competitividad de su producto

- Ventas crecientes

Del solicitante:

- Prestigio en el medio en que se desenvuelve
- Experiencia en el ramo

- Solvencia y moralidad

- Dinamismo en la administracién

~ Pol{tica sana de capitalizacién

Politica de proteccién contra rieagos
- Politica de pagos a proveedores (es)

65. AMEFAC. Op. cit. pags. 3-4 y 3-5.
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Asimismo, el factor se reserva el derecho de aceptar o

no las facturas que le presenten.

Aprobada la linea de crédito y sus condiciones, Be
notifican al solicitante para que las acepte, Hecho esto, se
procede a formular el “contrato bédsico" o normativo que
deberdn firmar las partes,

En este contrato, llamado también preliminar o de
promesa de cesién, se fijardn los términos en que deberdn de
llevarse al cabe, normalmente durante el plazo de un afio,
cada uno de log contratos de cesidén que de manera individual
serdn suscritos.

Del mismo modo, se establecersa el limite de un crédito
revolvente, por medio del cual el factor otorga determinade
crédito por cada cliente y paga las facturas acepteadas; por
cada pago el crédito disminuye con relacién al importe
facturado, perc en ol momento en que el deudor salda su

deuda, el crédito se establece en su totalidad. (ee)

Una vez perfeccicnada la trapnsaccién mediante la firma
del contrato de cesién y la transmigion de las facturas, la
empresa de factoraie deberd notificar dicha operacién al
deudor de las cuentas por cobrar, para que se libere de la
obligacion pagando Gunicamente al nuevo acreedor: la empresa
66. BOLLINI SHAW, Carlos y Eduardo J. Boneo Villegas. "Manual

para operaciones Bancarias y Financieras”, tercera edicion,
Editorial Abeledo - Perrot, Buenos Aires 1990, pag. 369.
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factor.

Trangcurrido el plazo de vencimiento de los titulos de
crédito e llevard al cabo la cobranza, la cual como ya
vimos, la puede realizar el factor (cobranza directa) o puede

transmitirla al propio cedente (cobranza delsgada).

V. VENTAJAS Y PERSPECTIVAS DEL FACTORAJE FINANCIERO.

A. VENTAJAS.

Para tener una idea mds clara de la importancia que
tiene el factoraje en lo tocante al financiamiento de
pequefias y medianas empresas, procederemos a analizar las
ventajas que representa dicha figura.

Para tal efecto, es preciso citar los sgervicios
complementarios que el factor presta durante la vigencia del
contrato, y que son: Investigacién a compradores, guarda y
custodia de documentos, gestién de cobranza ¥y registro
contable de las cuentas por cobrar.

Es importante hacer mencién especial de este ultimo
caso, ya que ol factoraje como "instrumento de movilizacién
de crdditos a corto plazo" (e»» . mejora esencialmente el
balance del cliente (cedente), al incrementar el flujo de
efectivo; es decir, convierte una partida tradicional de
activo exigible en activo disponible.

67. AMEFAC. Op. cit. pag. 4-4.
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En este sentido, tratdndose de un contrato de factoraje
sin recurgo, el registro y control de las operaciones de
crédito se ve disminuido en forma radical debido a que al
momento de ceder las cuentas por cobrar al factor, éstas
dejan de ser parte del activo del cedente.

Por el contrario. si se contratare un servicio de
factoraje con recurso, quedarfa udnicamente la obligacibn
contractual del cedente para responder por el buen resultado
de la operacidn, as{ como el derecho de recibir los anticipes
pactados ¥ el pago del remanente al momento de la liquidacién
de los créditos.

Ahéra bien, para cumplir debidamente con este tltimo
caso, el cliente deberd adicionar a su registro contable, un
catdlogo de "pasivo contingente”, es decir, de aquel pasivo
que pudiera derivarse de la incobrabilidad prdctica de las

facturas cedidas en los términos establecidos.

La captacién de recursos a través del factoralje
financiero permite, ademds:

~ reducir el volumen de deudas a corto plazo

- mejorar el indice de solvencia inmediata

- abrir nuevas posibilidades de financiamiento frente a

las instituciones de crédito.
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Como se puede observar en la pdgina 121, el registro
contable de una.empresa “X" antes Yy después de utilizar el
factoraje financiero, es muy diferente.

Cabe resaltar la notable disminucion del pasivo a corto
plazo, en lo referente a ~documentos por pagar y proveedores,
1o cual se refleja en la reduccién del pasivo total y en el
aumento del activo - circulante, en lo que respecta a los
renglones de caja y bancos, por un lado, y de factor por

otro.

En suma, las ventajas y beneficios que se derivan de la
prestacidén del servicio de factoraje, se resumen en una sola
palabra: especializeacidn.

En efecto, la especializacién permite obtener provechos
tanto en el perfeccionamiento de los bienes y servicios
ofrecidos, como en los costos.

Para explicar mejor lo anterior, bagtard con el
siguiente ejemplo:

Tomemos en consideracién la funcidén bdsica que realiza
la mayor parte de las empresas, y que consiste en el estudie
y otorgamiento de lineas de crédito comercial a sus clientes
para la venta de sus bienes o servicios. Como es normal, la
empresa realiza un estudio propio de la solvencia del deudor

y determina, en base a ello, el monto madximo del crédito
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CIA. INDUSTRIAL X, S.A.
ESTADO DE POSICION FINANCIERA AL _DE

DICIEMBREDE 19 _
ANTES DESPUES
ACTIVO
CIRCULANTE
Cajay Bancos 1,137 7,937
Clientes 32,386
Inventario 17,813 17,813 -
Factor 9,716
A1336 35466
FUO
‘Terteno, planta y equipo 56,515 56,515
Dep, Acumulada (35757) (35757
Neto 20758 20758
TOTAL ACTTVO 72,094 56,224
PASIVO
CORTO PLAZO
Doctos. por pagar 17526 11,656 -
Proveedores 25,907 15807, .
Otros Pasivos 5237 52317
48,670 32,800
LARGO PLAZO
Acreedores a L Plazo 2208 1205
CAPITAL CONTABLE
Capital Social 11,000 11,000
Reservas y Utilidades 5219 5219
16219 16219
SUMA PASIVO CAPITAL 72,094 56,224
Fattor Liquido 1051 1.08/1

Apalancamicnto 3451 2471
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autorizado, as{ como el plazo y las garantfas.

Ahora bjen, resulta obvio mencionar que una empresa que
mantiene una vasta experiencia acumulada de miles de créditos
otorgados y supervisados estrechamente a travéds del tiempo,
como las empresas factor, poses amplias ventajas en
comparacién con las otras compafiias,

Asimismo, con el fin de determinar el nivel de riesago
existente y disminuir las pérdidas ocasionadas por moras o
incumplimiento de pagos, las empresas de factoraje guardan
informacién muy valiosa sohre la conducta de las compafifas
deudoras en lo que se refiere al pago, asi come de la
administracién interna de aquéllas con las que contratan y de
las relaciones, actividades y cumplimiento de éstas con sus
proveedores. (es

Por otra parte, el hecho de que la gran mayoria de las
empresas de factoraje del pais estén asociadas a la AMEFAC
(Asociacioén Mexicana de Empresas de Factoraje), permite que
dicha informacidén Sea transmitida entre 10s socios y asf

evitar riesgos innecesarios.

Resulta importante aclarar que la especializacién de la
que hemos hablado no sdlo se concentra en la investigacidn de
clientes y otorgamiento del crédito, sino también en cada uno
de los gervicios que presta la empresa de factoraje

68. Idem. pag. 6-1 y siguientes,



(123

(adminigtracién de las cuentas por cobrar, gestién de
cobranza, liquidez y garantia de pago a proveedores, otc.).
Lo cual beneficia a las compafifas cedentes, no sélo por el
bajo costo de sus servicios y per la disponibilidad inmediata
de recursos financieros, vya que ademis libera a los
administradores de miltiples tareas y les permite enfocar su
eéfuerzo en d4reas mA&s importantes y productivas para IQS

ompregas. <ee)

Por tltimo, otros beneficics que se obtienen de un
contrato de factoraje financiero son:

- Proteccién contra procesos inflacionarios, Es decir,
que al vender de inmediato sus facturas y cuentas a través
del factoraje, las empresas evitan esperar el vencimiento de
lag mismas; perfodo durante el cual se pierde poder
adquigitivo al carecer de una tasa inflacionaria. (vo)

~ Reducecién de costos financieros, Usualments las
operaciones de factoraje no estédn sujetas al cobro de
comigiones por apertura o renovacion de lineas de crédito, ni
se requiere reciprocidad en saldos o en balances
compensatorios, ni se cobran tasas moratorias ni otro tipo de
cargo financiero. ¢»iy

- Reduccién de costos operativos. En virtud de que la
custodia, administracidén y cobranza de las cuentas y facturas
69. Ibidem,

70. Ibid.
71. Ibid.
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corren a cargo de la empresa factor, los clientes obtienen un
ahorro en perscnal, equipo de computacién, espacio y tiempo

en los departamentos de crédito y cobranza.

. DESVENTAJAS.

Por lo que respecta a los inconvenientes que el contrato
de factoraje financiero representa, se encuentran:

~ El hecho de que las empresag de factoraje solicitan
créditos para a su vez otorgar recursos a sus clientes, lo
cual trae comc consecuencia el incremento de la tasa al
usuario final:

- Las “"factoring" que “orman parte de un grupe
financiero pueden pedir prestado a su banco, el cual puede
hacerlo a tasas menores. Las que no tienen grupo consiguen el
dinero mds caro:

- Debido a la situacidén por la que atraviesa actualmente
la banca mexicana al no tener recursos, los factores se ven
obligados a conseguir dinero en el extranjero, asumiendo con
ello el riesgo cambiario.

~ La mala seleccién de su clientela por parte de las
empresas de factoraje financiero y que trajo como
consecuencia un incremente considerable en la cartera vencids
del sector.

~ De continuar con esta sgituacidén, es probable que el
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factoraje financiero vuelva a ser una mds de las operaciones

permitidas a las instituciones de crédico.
A continuacién se explicard en forma gréfica la
probiemética actual por la que atraviesan las empresas de

factoraje.,

EL FACTORAJE EN CIFRAS.

En términos generales, podemos dec¢ir gque el sector de
empresas de factoraje no ha tenido un desarrollo estable en
los tres afiog de vida juridica que lleva en nuestro pais.

Esto se debfa, segun la AMEFAC, a la sobrerregulacién
que se habfa hecho de las mismas en cuanto a la inversién de
su capital, pues sobre e! mismo les exigta un coeficiente de
liquidez en vaiores de estade y bancarios, no menor del
cuarenta por ciento.

En las reformag a la Ley General de Organizaciones y
Actividades Auxiliares del Crédito, publicadas el 15 de julio
de 1993, se modificé el articulo 45-P, que hablaba de la
forma en que habrian de efectuar dicha inversidn de capital.
El texto original decia:

"I.~- No menos del cuarenta por ciento del capital pagado

y reservas de capital deberd estar invertido en valores
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gubernamentales, en instrumentos bancarios o en ambos
tipos de inversiones:

“Il.~ No excederd del veinticinco por ciento del capital
pagado y reservas de capital, el importe de las
inversiones en mobiliario y equipo o en inmuebles
destinados a sus oficinag, asi como en gastos de
instalacién de la empresa de factoraje financiero, mas
el importe de la inversién en acciones de sociedades que
se organicen exclusivamente para prestarle servicios o
adquirir el dominio y adminigstrar inmuebles en leg
cuales la empresa de factoraje financiersc tenga
establecida o establezca su oficina principal., alguna
sucursal o una agencia..."

"II1.- En operaciones propias de su obieto."

Ahora bien. la reforma a la que hemos hecho mencién,

modifica el texto de este articulo para quedar ccmo sigue:

"El importe del capital pagado ¥y reservas de capital de
las empresas de factoraje financiero, deberd estar
invertido en operaciones propias del objeto de estas
sociedades.

"No excederd del sesenta por ciento del capital pagado y

regservas de capital, el importe de las inversicnes en
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mobiliario, equipo @ inmuebles destinados a sus
oficinas, mas el importe de la inversién en acciones de
sociedades a que se refieren 1los articulos 68 y 69 de
esta ley «(7a) Y de aquellas que se organicen
exclusivamente para adquirir el dominio y administrar
inmuebles, siempre que en algunos de éstos, propiedad de
la sociedad, la empresa de factoraje financiere tenjﬂ
establecida o establezca gu oficina principal ¢ alguna
sucursal u oficina de representacidn.

"El importe de 1los gastos de instalacién no podrd
exceder del diez por ciento del capital pagado y

reservas de capital."

Con esto queremos decir, que gse suprimié el coeficiente
de liquidez sobre su capital, que las obligaba a invertir en
valores gubernamentales o bancarios. Limitante que segun las

“factoring" restringfa el debido desarrolio del sector.

Como era de esperarse, este tipo de inversién disminuyd
de manera notable a partir de 1la entrada en vigor de tales
reformas, llegando a reducirse en 57 por ciento la suma de
capital invertido en valores gubernamentales; logrando una
baja de N$451 millones en junio de 1993, a sélo 194 millones
de nuevos pesos al cierre de octubre del mismo afio. <72
72. Los articulos 68 y 69 se refieren a las sociedades que
les preaten sus serviciog o efectuen operaciones con las em--—
presas de factoraje, asi como las empresas o sociedades ex——-

tranjeras.
73. La informacién estadistica presentada en seguida fue ob--
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Pero, por extrafio gue parezca, a fines de noviembre de
1993 se registrd un repentine incremento de mds del! 60 por
ciento respecto del mes anterior. Alcanzando una cifra que

nunca antes se habfa logrado: 486 millones de nuevos pesos.

A continuacién trataremos de comprobar estadisticamente,
como a pesar de lo anterior, estas organizaciones auxiliares
no han registrado un progreso constante.

Cabe aclarar gque en vista de que carecemos de 1la
informacion correspondiente al mes de diciembre de 1993, para
efectos de nuestro andlisis tomaremos en cuenta periodos
apuales de los meses de diciembre a noviembre del afio
siguiente.

En el Cuadro I observamos que entre los aflos de 19906 y
1991, se dio un aumento de 26.3 por ciento en la cartera
total de factoraje, al alcanzar una cantidad de 8055 wmillones
de nuevos pesos.

De igual manera. entre 1991 y 1992 se registré otro
incremento. aungque esta vez no tan alto, puesto que llegé
unicamente a 10.9 por ciento mds que en el periodo anterior;
situdndose en N$11,679 millones en cartera.

Por dltimo, al cierre de noviembre de 1993, se detectd
una inesperada disminucién de casi 2.8 por ciento en la
cartera total de factoraje respecto del ciclo anterior.
(cont} tenida de la Asociacién Mexicana de Empresas de Facto-

raje y de Indicadores Econdmicos, publicado en ¢l mes de ene-
ro de 1994 por Banco de México.
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Egto sgignifica, que a pesar de s8er un mercado
relativamente virgen el relativo a la adquisicién de cuentas
por cobrar, las empresas de factoraje no han sabido
explotarlo adecuadamente.

Desde nueatro punto de vista gon varios los factores que
influyen en esta situacidén. Uno de ellos es. sin duda algunq,
el que se refiere al tipo de operaciones que llevan a cabo
dichas entidades financieras.

Como ya vimos en el Capitulo Primero, el factoraje se
concibi¢ como un apoyo a los productores. Siendo el mérito
del factor el aceptar el riesgo de insolvencia o morosidad
del deudor.

Este es un aspecto fundamental, ya que ahi es donde
radica la relevancia y el auge que a) factoraje ha tenide a
través del tiempo en el mundo.

Sin embargo, en nuestro pafs ha sido totalmente al
contrario, pues el contrato objeto de estudio., se ha regulado
con una modatidad que permite a la empresa factor liberarse
de tal obligacioén.

Esta variante, llamada factoraje con recurso, convierte
al cliente en obligado solidario del deudor principal, lo
cual va en contra de la propia naturaleza del! factoraje
financiero. ¢7ra)

A pesar de ello, vy como lo muestra el Cuadro I, este

74. Ver capftulo segundo.
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tipo de actividad es la que mas frecuentemente o casi en sur
totalidad realizan las empresas de factoraje a npivel
nacional.

Como se puede apreciar., 1992 fue el aflo en que mds
operaciones de ractoraje purc se han efectuado: alcanzando un
volumen de N$1,667 millones, lo cual representd apenas el

11.5 por ciento de la cartera total de ese aflo.

Este hecho congtituye una desventaja para lag empresas
factor en el sentido de que tratdndose de titulos de crédito,
un cliente puede optar por otra forma de financiamiento: el
descuento bancario.

El inconveniente éue ello representa, es que las
empresas factor -—como veremos en pédginas posteriores-,
obtienen préstamos de instituciones de crédito para a su vez
otorgar financiamiento.

Como es de suponer, esta fuente de captacion de recursos
resulta doblemente onerosa para el cliente. Esto, debido a
que el banco cobra un rendimiento scobre el erédite concedido,
que la empresa de factoraje debe cubrir, pero que al final
termina pagando el cliente a través de la comisién que ésta
le cobra.

En cambio, si el mismo cliente acude a una institucidén

bancaria para descontar sus titulos de crédito, solo pagaria
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el interés que se fija para tales operaciones,

Por otra parte, también es cierte, las empresas
dedicadas al factoraje deben protegerse contra la morosidad e
insolvencia de sus clientes. Motivoe por el cual emplean la
operacidén con recurso para garantizarse el cumplimiento de la

obligacién de pago,

A nuestro modo de ver. creemos que en lugar de ello
deberian desarrollar métodos mas efectivos de investigacidn
de clientes y deudores, a fin de conocer con mayor precision
la conducta que adoptan frente a sus acreedores.

Agimismo, serfa conveniente mejorar los mecanismos que
permitan una recuperacion de cartera mds eficaz a la que
poseen actualmente.

La falta de esto ultimo deriva en otro de los factores
que impiden una adecuada evolucién del sector de empresas de
factoraje, nos referimes a la llamada cartera vencida. La
cual se encuentra integrada por aquellas facturas o cuentas
por cobrar adquiridas por los factores, que han Llegudo a su
vencimiento y que de alguna manera no han sido liguidadas por
los deudores.

La cartera vencida trae como consecuencia que dichas
entidades mantengan improductivos los recursos monetarios que

amparan tales documentos. Ademds, les causa un detrimento en
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su patrimoniec, al no poder destinar dichos recursos a otros
fines.
Todo ello, sin tomar en cuenta el tiempo y los gastos

que genere la cobranza, bien sea judicial o extrajudicial.

En este sentido, el Cuadro II presentado anteriormente
nos puede ilustrar sobre la repercusién de la cartera vencida
an relacién al wvolumen global de cartera de factoraje en

nuestro pais.

Como podemos obgervar, en 1990 la cartera morosa de las
"factoring” fue de 2.76 por ciento del total de la cartera,
al llegar unicamente a 176 millones de nuevos pesos.

Hacia noviembre de 1993, esto es, casi tres afios de
operacién, este porcentaje se incrementé sibitamente en 711.3
por ciento, alcanzando una cifra de  N$!,428 millones. Es
decir, el 10.18 por ciento del total de la cartera de ese
aflo.

Comoc dato comparativo, es importante hacer notar que el
porcentaje antes citado prdcticamente alcanzé en volumen a
las operaciones de factoraje sin recurso. Mismas que
representaron el 10.38 por ciento de la cartera total del
gector.

En sintesis, esto sighiticu que mientras el monto total
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de las operaciones de factoraije tiende'n disminuir, la parte

correspondiente a cartera morousa va en constante aumento.

Por otra parte. entre los factores que més ﬁan
repercutido en el bajo desarrollo de las empresas del sector,
se halla el relativo a la obtencién de recurgos de estasg
entidades para otorgar financiamiento a sus clientes. 4

Esto es, para el mes de noviembre de 1993, el sector
obtuvo un total de N$14,738 millones en operaciones pasivas.
De esta cantidad el 20 por ciento correspondié a instrumentos
de ahorro en nuestro pafs (N$2,948 millones); otro tanto
igual en lo tocante a la emisidén de obligaciones (N§2,955
millones): y por Gltimo, un porcentaje equivalente al 60 por
ciento respecto del financiamiento a través de bancos
nacionales, ingtituciones del extranjero Yy otros
intermediarios.

Como anotamos anteriormente, este hecho afecta de manera
especial la actividad del sector. Es decir. si una empresa de
factoraje golicita un préstamo para financiar sus
operaciones, deberda cobrar al cliente por los servicios
proporcionados, un importe gue cubra tanto los intereses de
dicho crédito, como la comisién o ganancia que ellag mismas
deseen obtener.

Esto, como ya vimos, regulta doblemente oneroso para
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quienes acuden a esta forma especial de financiamiento. Lo
cual trae por consecuencia que los clientes se vean obligados
a captar recursos a través de otros mecanismos, entre los que
se encuentra el contrato bancario de descuento de titulos de
crédito.

Cabe resaltar en este aspecto la notable participacioén
de las instituciones de banca de desarrollo (especialmente de
Nacional Financiera), ya que & través de sus programas de
fomento, las "factoring” canalizan recursos para impulsar la
participacién de micros, pequeflas y medianas empresas dentro
del sigtema financiero mexicano.

En 1993, estas organizaciones auxiliares destinaron un
total de 3,523.3 millones de nuevos pesos, por conducto del
Programa de Apoyoc a la Micro y Pequefia Empresa (PROMYP),
representande casi el 3 por ciento de 108 recursos totales de
Nafin.

‘Asimismo, se prevé que para este afio de 1994, el sector
de factoraje aumente gu participacion a 11.09 por ciento de

la canalizacién de recursos totales de dicha Institucidn.

La intervencidn de la banca de segunde piso implica un
beneficio para los clientes, en virtud de que los intereges a
que estén sujetos sus créditos son mds bajos que los de la

banca comerciail.
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Entre paréntesis, diremos «que »2 tan importante la
participacién de Nacieonal Financiera, que Gltimamente ha
firmado convenios con la banca comercial para reducir en dos
puntos porcentuales el margen de intermediacién. De esta
manera, las "factoring" harfan lo propico en beneficio de la
micro y pequefla industrias.

De tal modo que la tasa mdxima al usuario serd de CPP’

{costo porcentual promedio de captacion) mas 4. (5a,

Como podemos apreciar en el <Cuadro III, el porcentaje
que repregenta la banca del pafs en cuanto al otorgamiento de
créditos a lag empresas de factoraje, es sumamente alto si lo
comparamos con los que otprgan ingtituciones del extranjero vy
otros intermediarios. Esto es. mientras aquella rebaso el 95
por ciento del total de creéditos al alcanzar una cifra de
N$8,40% millones, estas dos Ultimas sdélo lograron llegar al
4% y 1%, respectivamente, sumando entre ellas un monto de 425
millones de nuevog pesos,

Nosotros creemos que en lugar de créditos directos, las
empresas de factoraje deberfan utilizar mds la colocacion de
instrumentog de captacidn para allegarse recursos, debido a

gue resulta mids redituable que los propios préstamos.

Ahora, haremos mencidén de las consecuencias que acarrean

75. ARIZAGA, Gloria. "Se comprometen lag factoring a bajar --
tasas de intermediacién", El Economista, numero 1330 de fecha
17 de febrero de 1994, pag. 16, infra.
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los aspectos antes citados. en las utilidades netas obtenidas

por estas instituciones.

En el Cuadro IV podemos observar que de enero a
noviembre de 1993, c¢recieren proporcionalmente los ingresos ¥y
los egresos de las ‘“factoring”. Aquéllos se incrementaron en
749 por ciento, en tanto que déstos lo hicieron en 857%,
respecto del primer mes de ese affo.

En este sentido, los. ingresos alcanzaron un monto de
N$3,176 millones, mientrag que 1los egrescs sumaron un total
de 2921 millones de nuevos pesos.

Estas cifras pueden ser engafiosas si las comparamos con
1992, ya que la captacién de recursos registrd un incremento
de Unicamente 13.67 por ciento, mientras que las erogaciones
lo hicieron a razén de 13.96 por ciento. Esto es, que los
gastos se incrementaron en casi 0.3% en ese aflo, en relacién
con los ingresos.

Es necesario precisar que al penultimo mes de 1993, el
70 por ciento del totql de egresos se destind a cubrir costos
financieros, mientras que sélo el 4 por ciento se hizo para
iws de personal y el 26 por ciento restante a cualquier otro
tipo de costos.

V En comparacién con el mes de diciembre de 1992, los

costos financieros se incrementaron en 8.8 por ciento,
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alcanzando un volumen de 2061 millones de nuevos pesos. En
tanto que los costos de personal decrecieron 7.6 por ciento,
al sumar N$97 millones y los otros tipos de costos alcanzaron
la cifra de N$763 millones, equivalentes a un crecimiento de
35,28 por ciento,

Por tGltimo, la grdfica que muestra el Cuadro V, nosA
indica que al cierre de noviembre de 1993, las utilidades
obtenidas alcanzaron la suma de 254 millones de nuevos pesos.
Pero, si analizamos comparativamente esta cifra con el mismo
mes de ;992. tenemos que dichas ganancias crecieron en solo

4.9 por ciento.

En resumen, podemos decir que son seis los factores que
han repercutido en la falta de progreso de las empresas de

factoraje financiero, y son las siguientes:

1.- El escaso volumen san las operaciones de factoraje
puro o sin recurso.

2.~ Los altos intereses que se derivan de los créditos
obtenidos para financiar,

3.— La falta de métodos efectivos de investig&cion a
clientes y deudores, asi como de mecanismos de recuperacion

de cartera.
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4.- El elevado volumen de cartera vencida que dia a dia
va en aumento.

5.~ La inversion de sus recursog en instrumentos
insegurcs o poco confiables, y

6.- El exceso de costos financieros derivados de sus

operaciones,
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CONCLUSIONES

PRIMERA. Histéricamente no se ha precisado el momento en
que aparece por primera wvez una operacién de factoraje
financiero, sin embargo, la forma moderna como la csnocemos
actualmentp es de origen anglosajén v data del siglo XVII,
alrededor del afio 1620 de nuestra era. En aguella época los
industriales europeos enviaban sus productos en coensignacidn
a log "factors" en el nuevoe mundo a efecto de ponerlos a la

venta.

SEGUNDA. Como ya lo vimos. el factoraje financiero tiene
la propiedad de adecuarse a las condiciohes y circunstancias
imperantes de cada pais que 1o adopta, sin perder de vista su
objeto principal que es otorgar financiamiento a cambio de
documentos o cuentas por cobrar, asumiendo el riesgo de

morosidad o insolvencia en el pago por parte del deudor.

TERCERA. En un primer momente, el factoraje surgié en
nuestro pafs como una forma rudimentaria de financiamiento en
la epoca colonial, posteriormente, a partir de 1961 se inicia
como una operacién atipica de las instituciones de crédito y
finalmente en enero de 1990 se publica el decreto que las

regula como organizacién auxiliar de crédito.
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CUARTA. Hasta ¢l momento. no se ha proporcionade una
definicién de lo que sSon las organizaciones auxiliares del
crédito. motivo por el cual nos sgujetamos al criterio de la
Ley General de Tnstituciones de C(Crédite de 1932, en el
gentido de considerar auxiliares a aquellos corganismos que
complementan la intermediacién del crédito. Motivo por el
cua) descartamos la pogibilidad de que las empresas de
factoraie financiero al igual que las arrendadoras
financieras, sean organizaciones auxiliares en los términos

del ordenamiento legal que las regula.

QUINTA. Otro argumento a nuestro favor es el hecho de
que antes de la entrada en vigor de la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares del C(Crédito, el
gervicio de factoraje financiero se llevaba a cabo por las
instituciones de crédito en forma atipica. Por lo tanto una
operacion activa de los bancos no puede llégar & ger auxiliar

de los mismos.

SEXTA. En vista de lo anterior hemos podido constatar
que el factoraje financieroc se <constituye mds como una forma
egpecial de financiamiento que como una organizacioén auxiliar

de crédito.
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SEPTIMA. En el presente trabajo se pudo constatar que el
contrato objeto de estudio es en esencia una cesién de
derechos con caracterfsticas que la distinguen de esta forma
de transmision de las obligaciones, asi como de otras figuras

juridicas como el descuento y la subrugacién.

OCTAVA. Vimos también gque el factoraje financiero es un
contrato bilateral, oneroso, conmutativo, formal, consensual,

principal, de tracto sucesivo, nominado y de adhesiu¢n,

NOVENA. Una vez analizada 1la operacién, comprobamos que
esta forma de financiamiento evidentemente trae consigo
miltiples ventajas ya que presta un servicio a las micro,
pequefias y medianas empresas que ninguna otra entidad

financiera -incluyendo los bancos-, pueden otorgar.

DECIMA. Las desventajas que el contrato de factoraje
representa, como es el caso de lag elevadas tasas de interég,
asi como la problemdtica por la que atraviesan las empresas
dedicadas a esta actividad, (falta de diversificacién de
fuentes de fondeo, exceso de costos financieros, esquemas
operativos deficientes y reestructuracién de carteras), puede
traer como consecuencia la posibilidad de que se autorice a

las instituciones de crédito a prestar el servicio de
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factoraje financiero. Lo cual beneficiaria grandemente a
todos aquellos gque utilizan esta forma de financiamiento para

obtener liquidez inmediata.
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SQCIEDADES AUTORIZADAS PARA OPERAR COMO
EMPRESAS DE FACTORAJE FINANCIERO

BANCARIAS

1. BANAMEX FACTORAJE., 3.A. DE C.V.
) 2. BOSA MEXICANA DE DESCUENTOS, S.A. DE C,V,
. FACTOR ATLANTICO, S.A. DE C.V.
FACTOR BANORTE, S.A. DE C.V.

3

4

5. FACTOR BCH, 3.A. DE C.V.

6. FACTOR CREMI, S.A. DE C.V.

7. FACTOR MARGEN, S.A. DE C.V.

8. FACTOR PRIME, S5.A. DE C.V.

9. FACTOR QUADRUM DE MEXICO, S.A. DE C.V.
10. FACTORAJE BANCOMER, S.A. DE C.V.

11. FACTORAJE BANCRECER, S.A. DE C.V.

- 12. FACTORARJE CAPITAL. S.A. DE C.V.

13. FACTORAJE PLUS, S.A. DE C.V.

14, FACTORAJE PROMEX, S.A. DE C.V.

15, FACTORING INVERLAT, S.A. DE C.V.
16, FACTORING INVERMEXICO. S.A. DE C.V.
17. FACTORING SERFIN, S.A, DE C.V.

18. MULTIFAC, S.A. DE C.V.
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BURSATILES

ABA FACTOR. S.A. DE C.V.

ARKAFAC, S5.A. DE C.V.

BURSAFAC, S.A. DE C.V.

ESTRATEGIA DE FACTORAJE. S.A. DE C.V.
FACTOR FELD, S.A. DE C.V.

FACTORAJE INTERACCIONES, S.A. DE C.V.
FACTORAJE PROBURSA, S.A. DE C.V.
FACTORING VECTOR, S.A. DE C.V.
MULTIVA FACTORING, S.A. DE C.V.

INDEPENDIENTES
ALFA INGENIERIA DE LA ADMINISTRACION, S.A. DE C.V.
ASERFINCO FACTORAJE FINANCIERO, S.A. DE C.V.
COMINSA FACTORAJE, S.A. DE C.V.
DINAMICA PROFACT. S.A. DE C.V.
FACTOR ARME, S.A. DE C.V.
FACTOR DINAMICO, S.A. DE C.V.
FACTOR FACTURAS, S.A. DE C.V.
FACTOR FIN, S.A. DE C.V,
FACTOR INDUSTRIAL Y COMERCIAL, 3.A. DE C.V,
FACTOR MEX, S5.A. DE C.V.
FAéTORAJE MONTERREY, S.A. DE C.V.



12,
13.
14,
15.
16,
17.
18.
19,
20.
21.
22,
23.
24.
25.
26.
27.
28.

FACTOR PREMIER, S.A. DE C.V.
FACTOR PROFIN DE OCCIDENTE, S.A. DE C.V.
FACTORAJE ATLAS, S.A. DE C.V.

FACTORING ANAHUAC, S.A. DE C.V,

FACTORING CORPORATIVO, S.A. DE C.V.

FACTORING ESTRATEGICO, S.A. DE C.V.

FACTORING HAVRE, S.A. DE C.V.

FINA FACTOR, 8.A. DE C.V.

FINCA AGIL, S.A. DE C.V.

IMPULSORA FACTOR. S.A. DE C.V.

IPSO FACTORAJE, §.A. DE C.V,

LIQUIDEZ EMPRESARIAL FACTORIZADA, S.A. DE C.V.
MESC SOCIEDAD DE FACTORING., 5.A. DE C.V.

MEX FACTOR, S.A, DE C.V.

ORGANIZACION DE OPERACION FACTORING, S.A. DE C.V.
TECNICA PROFESIONAL DE INVERSIONES, S.A. DE C.V.
KAPITAL HAUS. S.A. DE C.V.



CONTRATO DE FACTORAJE FINANCIERO QUE CELEBRAN POR UNA PARTE
BANAMEX FACTORAJE, S.A. DE C.V., ORGANIZACION AUXILIAR DEL
CREDITO, EN ADELANTE BAFASA, REPRESENTADA EN ESTE ACTO PCR -
Y POR LA OTRA

. EN ADELANTE EL CLIENTE, REPRESENTADO EN

ESTE ACTO POR AL

TENOR DE LAS SIGUIENTES DECLARACIONES:

DECLARACIONES

L-Declara BAFASA

a).- Ser una empresa constituida conforme a las leyes de 1a Repiiblica Mexicana, lo cual
consta en escritura lpﬁblica No. 19,887, de fecha 18 de febrero de 1986, otorgada ante
el Lic. José Manuel Gémez del Campo, Notario Piiblico No. 136 del Distrito Federal,
¢ inscrita en el Registro Piblico de Comercio del Distrito Federal, bajo ¢l folio
mercantil No. 81149,

b).- Que con fecha 2] de agosto de 1990, la Sceretarfa de Hacicnda y Crédito Pablico Ie
otorg6 autorizacién para operar como empresa de factoraje financiero, mediante oficio
No. 102-E-366-DGSV-11-B-a-3650.712.1/309348.

€). Que dentro de su objeto social sc encuentra entre otros la compra-venta de derechosde
crédito provenientes de la proveedurfa de bienes o servicios.

d).- Que I¢ interesa adquirir del CLIENTE los derechos de crédito amparados en pagarés
cargo de sus deudores, en lo sucesivo (LOS DEUDORES). :

IL- Declara El CLIENTE:

a).- Que es una sociedad constituida de conformidad con las leyes de la Repiblica
Mexicana lo cual consta en la escritura piiblica No. de fecha __

d otorgada ante el Lic.

, ¢ inscrita en el Regiswro Piblico d2 Comercio del

, bajo ¢l folio mercantl No.
de 199 .

3
Notario Piiblico No.

del de

b)- Que sus representantes que comparecen a la firma del presente contrato, cuyas
facultades mo han sido revocadas o limitadas en forma alguma, acreditan su
personalidad con la escritura piiblica No. del de

de 19 , ¢ inscrita en ¢l Registo Piblico de Comercio

bajo el folio mercantil y la escritura

piiblica No. ! del de de 19___, ¢ inscrita

en el Registro Piiblico de Comerciode_______________, bajo ¢l folio mercantil
del de de 199

¢)- Que cn virtud de sus operaciones normales de compraventa a plazos, surgen a su favor
derechos de crédito doc dos en pagarés a cargo de sus DEUDORES
amortizables en forma mensual y consecutiva con interds variable,
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d).- Que le interesa enajenar esos documentos a BAFASA,

¢).- Que con fecha de de 19, ¢l Banco Nacional de
México, S.A,, le habrid un crédito hasta por la cantidadde $
( 00/100 M.N.), disponible
mediante Letras de Cambio que EL CLIENTE girc a cargo det BANCO.

DEFINICIONES

PRIMERA.- Sc cntenderd por ANTICIPO ¢l ago inicial por una compra en firme con
liquidaciones niensuales que se le otorga al CLIENTE en calidad de pago & cuenta de un
importe a su favor y a cargo de BAFASA, del que aun no llega su fecha de vencimiento.

SEGUNDA. Se entenderd por AMORTIZACION e! pago mensual que realiza et
DEUDOR de un pagaré, correspondiente a una parte de capital mas e interés sobre saldos
insolutos de dicho pagaré a su cargo.

CLAUSULAS

PRIMERA .- EL CLIENTE transmite &8 BAFASA determinados pagerés de los que es
titular y a cargo de sus DEUDORES surgidos de sus operaciones normales de compraventa
a plazo, obligdndose a entregarlos debidamente endosados a nombre de Banamex Factoraje,
S.A. de C.V,, junto con una relacién de las facturas de los equipos vendidos de los cuales
deriven los pagarés transmitidos a BAFASA,

EL CLIENTE se obliga a que los pagarés que transmita a BAFASA tendrdn todos
amortizaciones (vencimientos parciales) al dia 24 de cada mes, y ¢n caso de que Este fuera
inhfbil, se deberd establecer que se pague ¢! dfa hdbil bancario inmediato posterior.

El CLIENTE se obliga a que ¢n los pagarés que transmita a BAFASA se establecerd una
tasa variable de intereses ordinarios que comrerdn a partir de la emision del pagaré hasta la
fecha de su vencimiento; y una tasa de intereses moratorios parz ¢l caso de falta de pagode
alguna amortizaciGn mensual. BAFASA se reserva el derecho de adquirir o no los paganés
que EL CLIENTE le presente.

SEGUNDA.- El valor de los pagarés transmitidos 8 BAFASA serd ¢l valor nominal que sz
establezea en los mismos, el cual, menos los saldos correspondientes a comisiones ¢
intereses en su caso, deberd ser cubierto por BAFASA a EL CLIENTE dentro de los dos
dfas hdbiles bancarios siguicntes a la recepcidn de cada pago que efectien los DEUDORES
en los vencimientos mensvales establecidos en los pagarés.

TPFCRCG



TERCERA,- EL CLIENTE se obiiga a pagar:

a)  Por concepto de la transmisién de los Derechos de Crédito, 1a cantidad que resulte de

aplicar cl % al valor nominal de los mismos.

b Un cargo adicional por mancjo administrativo de:
S £ 007100 M.N.), ii)or
cada pago efectuado por los DEUDORES en los vencimientos mensuales de los

pagarés, mds LV.A.

¢)  Por concepto de comisién por apertura del contrate, la cantidad que resulte de aplicar
el ______ % al valor total de la lfnca, mds L.V.A., mismo que serd pagado a la
finma det contrato.

Estas comisiones podrén ser modificadas por BAFASA dando aviso al CLIENTE con 15
dfas de anticipacién. En caso de no aceptacién por parte de! CLIENTE después de la
notificacién correspondiente, se podrd dar por tenninado ¢} presente contrato de manera
anticipada con todas las implicaciones y efectos jurfdicos que €sto traiga consigo,

En caso de que Jog pagos recibidos no cubran anticipos, comisiones e intereses, el
TE deberd cubrir la diferencia dentro de los dos déas hébiles siguientes a que se le
informe de la diferencia.

CUARTA.- La transmisién a que se refiers ¢ste insrumento se entiende CON RECURSO
en virtud de que EL CLIENTE queda obligado solidariamente con el deudor a responder
del pago puntual y oportuno de los pagarés transmitidos a BAFASA de acuerdo con el
artfculo 45-B de 1a Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito,

Por lo tanto los documentos serdn adquiridos por BAFASA CON RECURSO en contra del
CLIENTE, y en caso de faita de pago por pane de LOS DEUDORES de una amortizacién
mensual de un pagaré transmitido, EL. CLIENTE se obliga a devolver 2 BAFASA las
cantidades insolutas que hubicra recibido por concepto de anticipo, mds los intereses
comrespondientes.

QUINTA.- Las panes convicnen en que al amparo de 1a operaci6n de transmisién de los
ra garés que formalicen, EL CLIENTE deberd entrogar 2 BAFASA una Letea de Cambio a
a vista en los términos del modelo que como anexo "A" se agrega a este contrato, por el
importe total de la l{nca de factorsje abierta a EL CLIENTE, disponible en parcialidades.

La Letra de Cambio deberd ser girada per EL CLIENTE a cargo de Banco Nacional de
México, S.A. de acuerdo con ¢l contrato de apertura de crédito a que se refiere el inciso €)
de la declaracién 1l

BAFASA presentard inmediatamente la Letra de Cambio al BANCO para su aceptacion
por parte de %ste ¥ BAFASA se obliga a no presentarla para su Fago, en tanto no venza
alguna de Ins amortizacirnes mensuales de las establecidas en los pagards wansmitidos
comespondientes.
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En caso de que alguno de LOS DEUDORES dejare de hacer el pago oportuno de los
pagarés transmitidos, BAFASA dard aviso al CLIENTE 'era. que éste lo liquide a mds
tardar dentro de las 24 horas siguienies, y de no ser efectuado el pago en ese plazo,
BAFASA presentard a EL BANCO la Letra de Cambio para su pago.

Una vez realizado cl pago de la Letra de Cambio por parte del BANCO, BAFASA
ransmitird los derechos de crédito de los que sea titular a EL BANCO, como garant{a del
crédito otorgado por éste.

Una vez que BAFASA reciba el pago total de los pagarés transmitidos, se obliga a devolver
a EL CLIENTE la Letra dc Cambio & que se refieren los pamafos precedentes,
debidamente cancelada.

EL CLIENTE estd de acuerdo que en caso de que BAFASA tenga que presentar a EL
BANCO para su cobro la Letra de Cambio, BAFASA no uulonzzxriJ subsecuenies
operaciones, hasta en tanto s¢ demuestre 2 BAFASA que EL BANCO ha recibido el pago
de las cantidades dispuestas del crédito a que se refiere el inciso ) de la declaracién 1 del
presente contrato.

SEXTA.- Las partes convicnen en que previa solicitud del CLIENTE , BAFASA deberd
otorgarle anticipos desde la fecha en que se lleva a cabo la ransmisién de los pagarés y
sobre ¢l valor total nominal de los mismos sin incluir los intereses, de conformidad con los
siguientes términos y condiciones:

a).- Los nmicigos causardn intereses ordinarios anuales sobre saldos insolutos diarios, en
base al C.P.P. d¢ BANXICO vigente en la fecha del anticipo, entendiéndose por
C.P.P, el costo porcentual promedio de captacién por concepto de tasa y en su caso
sobre tasa de interés de los pasivos en moneda nacional a cargo del conjunto de
institciones de banca muiltiple correspondiente exclusivamente a prestamos de
empresas y particulares y depdsitos a plazo, excepto de ahorro y depbsito a la vista, en
base a 1a estimacién que para cada mes el Banco de México da a conocer a través del
'Eifm‘io gf}cial de 1a Federaci6n", més ocho puntos porcentuales, en lo sucesivo el
“diferencial”.

En caso de que el fndice antes mencionado dejare de existir, o en le momento de hacer el
cdlculo de los intereses respectivos no se conociere su cotizacién, BAFASA hard el
mencionado cdlculo con base en el fndice que lo substituya expedido por el BANCO
CENTRAL.

El diferencial a que se refiere €l primer pérrafo del presente inciso se revisard anualmente
de comiin acuerdo entre las partes, y para tal efecto BAFASA enviard al cliente, con quince
dfas de anticipacién a la fechn en la que la revisién deba efcctuarse, una propuesta. EL
CLIEN[E se obliga a acordar con BAFASA ¢l nuevo diferencial en un plazo de quince
dfas contados a partir de la recepei6n de 1a propuesta antes mencionada, Si EL CLIENTE y
BAFASA no llegaren a un acuerdo dentro de dicho plazo, BAFASA podrd dar por
terminado ¢l presente contrato de conformidad con lo establecido cn Ja cléusula décima
segunda.
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b).- En ningin caso BAFASA esi{ obligada a otorgar dichos anticipos al CLIENTE antes
de 36 meses a la fecha del dltimo vencimiento natural de los pagarés ransmitidos.

c).- BAFASA eatregard a EL CLIENTE los anticipos dentro de los siguientes dos dfas
habiles bancarios a aquél en que I¢ fucran solicitados.

d).- Los anticipos y los intereses que éstos devenguen estardn garantizados por los pagarés
transmitidos a BAFASA.

SEPTIMA.- BAFASA deberd notificar & todos y cada uno de LOS DEUDORES que los
pagarés a favor de] CLIENTE le han sido transmitidos.

EL psgo que realicen LOS DEUDORES a EL CLIENTE no los libera de su obligaci6n ante
BAFASA, atendiendo a lo estipulado en le iltimo pdrrafo del artfcule 45-K de la Ley
General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito.

OCTAVA.. EL CLIENTE garantiza la existencia y legitimidad dc los derechos de crédito
documentados en los pagar€s cedidos, y se obliga al sancamiento de los mismos para el
caso de eviccién.

NOVENA.- Las partes han convenido en adoptar para fa transmisién de los pagarés y la
consecuente cesidn de derechos de crédito que ¢n vinud de este contrato se formaliza, la
modalided correspondiente a COBRANZA DIRECTA, siendo por tanto a cargo de
BAFASA Iz gestion de cobro a LOS DEUDORES, de los derechos de crédito amparados
por los pagarés transmitidos. Como anexo "B sc agrega al presente contrato el sistema
operativo de dicha COBRANZA DIRECTA, y firmado por ambas partes es parte integrante
del mismo, en el cual se detalla la forma y tiempo de catrega de las boletas asf como las
fechas en que El CLIENTE deberd hacer la cesién de derechos a BAFASA, ete.

BAFASA realizarf la cobranza directa de los pagarés transmitidos por medio de boletas de
pago en las que determinard el pago de intereses y capital por ser preseniadas y pagadas por
LOS DEUDORES en las sucursales det Banco Nacional de México, S.A., y sus importes
los abonardn directamente & [a cuenta de BAFASA. Dichas boletas las enviard BAFASA al
CLIENTE para que €ste las distribuya entre LOS DEUDORES.

Las boletas solo podrdn pagarse en las sucursales del Banco Nacional de México, S.A., en
¢] drea metropolitana del Distrito Federal, E] pago se llevard a cabo a mds tardar el dfa 24
de ceda mes o ¢l dfa hdbil bancario inmediato siguiente en caso de que aquél fuera inhdbil.
En caso de que ¢l pago se haga en fecha posterior se deberd realizar, conforme al ancxo B,
en las oficinas de BAFASA, generando en este caso intereses moratorios.

DECIMA.- §i por alguna circunstancia EL CLIENTE recibiera de sus DEUDORES el
pago de algin pagaré transmitido a BAFASA, se obliga a entregar a ésta las cantidades
recibidas a més tardar un dfa h4bil después, considerindose para tal efecto como
depositario de dichos pagos, protestando el leal desempeiio de dicho pago.

El depdsito a que alude la presente cldusula es a tltulo gratuito.
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DECIMA PRIMERA.- BAFASA se obliga a:

a).- Entregar las boletas de pago en forma mensual a EL CLIENTE, para que éste a su vez
Ias entregue a cada uno de sus DEUDORES, para que realicen las amortizaciones
mensuales en las sucursales de Banco Nacional de México, 5.A.

b).- Entregar en forma mensual a El CLIENTE un estado de cuenta de las operaciones que
se celebran al amparo del presente contrato,

c).- Entregar a Et CLIENTE e] tremanent¢ de cada operacibn &l vencimicnto de cada
amortizacidn, en caso de existir dicho remanente a su favor.

d).- Continuar con la administracién de los pagarés transmitidos hasta que sean
completamente amortizados los mismos.

e).- Aplicar el pago de las amortizaciones mensuales por parte de LOS DEUDORES,
primero al pago de los intereses generados por anticipos, después al pago de las
comisiones y por tltimo al pago de la suerte principal de los anticipos.

f).- En caso de ﬁuc las amortizaciones mensuales de los pagar€s transmitidos, en un
momento dado, sean superiores al anticipo otorgado y a los intereses generados y s¢
hayan cubierto las comisiones a BAFASA, se le reintegrard el importe al CLIENTE.

g).- A devolver a EL CLIENTE los pagarés transmitidos debidamente cancelados, cuando
¢éstos sean completamente amortizados, con el fin de que éste los devuclva 8 SUS
DEUDORES junto con las facturas de las mercancfas.

DECIMA SEGUNDA.- EL CLIENTE sc obliga a:
a).- Entregar a SUS DEUDORES las boletas de pago que mensualmente Ie cnvfa BAFASA.

b).- A devolver a SUS DEUDORES los pagarés una vez que se hayan cubierto totalmente
lc;s mismos, junto con Jas facturas que quedaron en garantfa de los equipos vendidos a
plazos.

c).- En caso que un DEUDOR no pague alguna amortizacién mensual a mds tardar 30 dfas
después de la fecha de vencimicnto de las mismas, El CLIENTE se obliga a reintegrar
a BAFASA el importe de los anticipos otorgados en relacion con el pagaré ransmitido
de que se trate, mfs los intereses generados y las comisiones adeudadas a BAFASA.
Lo anterior en virtud a 1a modalidad CON RECURSO a que se refiere la cldusula
tercer.

d).- En caso de que los pagos de las amortizaciones establecidas en los paganés transmitidos
no sean suficientes para liquidar Ia totalidad de las comisiones e intereses adeudados a
BAFASA en un mes, los diferenciales que resulten los pagard directamente EL
CLIENTE.

DECIMA TERCERA.- El presente contrato tendrd un plazo de disposici6n de un afio con
una duracién de 36 meses a partir de la fecha del vencimiento de la disposicion, pudiendo
cualquiera de las partes darlo por terminado con un aviso por escrito con 30 dfas de
anticipacién.
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En este caso, las partes acuerdan que para cumplir todas las obligaciones derivadas del
presente contrato hasta la fecha de notificacién de la terminacién, se obligan a celebrar un
convenio para establecer las bases de la liquidaci6n de las operaciones realizadas hasta esa
fecha, en el plazo que se establece en el pdrrafo precedente.

DECIMA CUARTA.. Las partes sefialan como sus domicilios los siguientes:

BAFASA: Perifético Sur No, 4605, 3er Piso
Colonia Parques del Pedregal
C.P. 14010
México, DF,

EL CLIENTE:

Todas las notificaciones que se realicen en relacién con ¢l presente contrato, deberdn
hacerse por escrito, y mientras las partes no se nolifiquen el Cambio de sus respectivos
domicilios, los avisos, notificaciones y demds diligencias judiciales o extrajudiciales que se
realicen en los mismos surtirdn plenamente sus efectos.

DECIMA QUINTA.- En ¢l presente contrato, no existe error, dolo, mala fé o cualquier '
otro vicio que les haya impedido manifestar libremente su consentimiento.

Para todo lo relativo a la interpretacién y cumplimiento de las obligaciones derivadas de
£ste contrato las partes s¢ someten a la jurisdicci6n y competencia de los Tribunales dé Ia
Ciudad de México o de a eleccion de BAFASA,
renunciando a cualquier otro fuero de domicilio o de vecindad que pudiera corresponderles.

Asl mismo, en caso de reclamacidn contra BAFASA con motivo de los servicios que preste
al piblico, €l cliente podrd efectuar su reclamacién en los wérmincs de la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito,

El presente contrato se firma en la Ciudad de México, D.F, a los dfas del mes de
e19__ .
BAFASA EL CLIENTE
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ANEXO "B"
Operaciones de Banamex Factoraje con EL CLIENTE

1.- Objetive

Bafasa comprard y administrard los dercchos de crédito de los pagarés de ¢l CLIENTE
derivadas de la venta de equipos a crédito,

2.- Alcance

zona metropolitana.

3.- Normas de operacién

3.1 Eb CLIENTE realiza una venta de equipos de cSmputo (Software y Hardware,
computadoras personales) a crédito,

3.2 El CLIENTE ofrece como alternativa a su DEUDORES la compra del equipo a
crédito, a un plazo méximo de 12 meses.

3.3 El deudor debe:

3,3.1 Pagar en cfectivo ¢! porcentaje de enganche del equipo, el impuesto correspondiente y
las comisiones del financiamiento,

3.3.2 Urilizar el financiamiento dnicamente por el capital, en ningln momento se pretende
financiar intereses, impuestos o comisiones.

3.3.3 Firmar los documentos (pagarés y contratos) que amparen la operacidn a financiar ,
mismos que serdn cedidos a Bafasa.

3.3.4 Pagar a mds rardar los dfas 24 de cada mes, con su "Boleta de Pago" en ventanilla en
cualquier Sucursal de Banamex S. A., la amortizacién correspondiente, y en caso de que
éste sca dfa inhdbil se pagard al dfa hdbii siguiente.

BAFASA generard cada mes las Boietas de Pago para los DEUDORES, con el importe de
la amortizacién mensual correspondiente, y que contendrd una amortizacidn de capital mas
el interés correspondiente (saldos insolutos). El CLIENTE entregard al DE! R en su
domicilio dichas boletas, asf como el estado de cuenta correspondiente (Anexo C),
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3.3.5 Ei DEUDOR conserva copia de su boleta pagada para cualquicr reclamacién at
respecto,

3.3.6.En caso de que un deudor desee prepagar su operacion, solo procederd en los casos de
prepago total. En esic caso, Bafasa determinard ¢l moato a liquidar del pagaré (saldo
insoluto) de acuerdo a los saldos que en el Sistema tenga el DEUDOR al respecto,
incluyendo los intereses devengados.

En este caso BAFASA dard aviso a El CLIENTE, regresdndole los Pagarés debidamente
cancelados, asf como su remanente en caso de existir este.

34 Cesiones

3.4,1 Bafasa recibird de el CLIENTE los Pagarés suscrites por el DEUDOR, los cuales
serdn transmitidos en propiedad a través de una cesién de derechos de crédito en forma
semanal,

Las cesiones serdn enviadas a BAFASA como resumeén en un archivo tipo texto (cédigo
ascii) en disco magnético de 31/2", ¢l cual deberd contener la siguiente informacién:

Datos generales del deudor, Clave deudor, fecha de Cesién, No. de Factura,
Fecha de factura, RFC del deudor, indicador de tasa variable, importe del
crédito, fecha de la primera mensualidad, Tasa, Diferencial de Tasa, Plazo y
Fecha de Vencimicnto,

3.4.2 El CLIENTE deberd de anexar una relacién de las cesiones que esté celebrando
(listado) conteniendo la leyenda de cesién comrespondiente y debidamente firmado por
quién tiene ¢} poder comespondiente.

La leyenda de cesién deberd decin Las cuentas por cobrar aquf relaclonedas han sido
transmitidas a Banamex Facioraje, S. A. de C. V., como consecuencia se le han cedido los
Derechos de Crédito que emanen de las mismes

3.4.3 BAFASA recibe los documentos cedidos por el CLIENTE y cinco dfas hdbiles
después de Ia dltima fecha de pago (dfa 24 de cada mes), entrega a ¢l CLIENTE los
reportes mencionados en el punto 3.4.6 y 3.4.7.

3.4.5 BAFASA da de alta en su sistema los Pagarés cedidos, registra electrénicamente las
amortizaciones recibidas en las sucursales de Banamex, y elabora los reportes pam la
administracién de cada uno de los DEUDORES.

34.6 En base a los dfas 24 de cada mes, y con conocimiento de la tasa base CPP, los
pagarés recibidos y las nuevas operaciones, BAFASA genera en su sistema dentro de los
cinco dfas posteriores, las bolctas de pago que presenta el DEUDOR en sucurstles
Banamex, correspondientes a la amortizacién del siguiente mes, los estados de cuenta de
cada DEUDCR v el estado de cuenta de el CLIENTE, entregando a ¢! CLIENTE con acuse
de recibo.
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3,4.7 Bafasa entrega los siguientes reportes:
Para el DEUDOR:

*Estado de cuenta de cada deudor.

*Boleta de pago de cada deudor

*Notificaci6n de morosidad en ¢l caso de que Ia
hubiera,

*Sobres membretados.

Para el CLIENTE:

*Sumaria d todos los pagarés por deudor cedidos.
*Reporte de pagos recibidos en el mes por deudor.
*Reporte de deudores morosos.

*Reporte de liquidacién hecha a et CLIENTE.
*Reporte de aplicacién de cobranza.

*Estado de cuenta de el CLIENTE con Bafasa,
*Reporte de detalle de intereses de el CLIENTE.

s Pagos

3.5.1 Cuando Bafasa recibe amortizacidn, el sistema lo aplica primero a las comisiones
generadas, después a los intereses generados y por dltimo al capital del anticipo entregado.
En los casos en que los pagos no sean suficientes para liquidar la totalidad de comisiones e
intereses, los diferenciales resultantes se cobrardn al CLIENTE.

3.5.2 El sistema va almacenando los montos correspondientes a los intereses, capital y las
comisiones negociadas, mismos que se liquidan conforme se reciben las amortizaciones a
través de las sucursales.

3.5.3 En caso de que Bafasa no registre pago de alguna amortizacién, el pagare y los
contratos incluyen una tasa Moratoria del 25% aplicado sobre los intereses no pagados,
mismos que liquidard ¢] DEUDOR dentro de su siguiente amortizacién. Bafasa generard y
enviarg un aviso al DEUDOR para enterarlo vfa ¢l CLIENTE.

3.54 Los pagos de las amortizaciones que no se registren antes de la fecha limite, se
tomaran como no pagadas y se les calculara la tasa moraloria segin se establece en el
pérrafo anterior.

3.5.5 La falta de pago de dos amortizaciones, originard que BAFASA le regrese ¢l Pagaré
(recurso) a ¢l CLIENTE quien liquidard el saldo correspondiente de intereses comisiones y
anticipo (capital insoluto) por el monto Total que ésto represente ante BAFASA,
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356 En el coso de cheques rechazados, se considera no pagada Ja amortizacién
correspondiente, cn este caso se tegresara al punto anterior, cobrando mora y se le
notificard a el CLIENTE para aplicar fa polftica anterior, En estos casos, los costos
administrativos por este conceplo, le serdn cargados a ¢l CLIENTE.

3.5.7 El pago de las amortizaciones se transmite elecurénicamente a BAFASA, quien se da
por enterado de ¢stos en un méximo de 48 horas de realizados los pagos.

3.5.8 En ¢l caso de emores de aplicacién por parte de BAFASA, se deben de Uevar a cabo
fas comrecciones correspondientes sin afectar a e! CLIENTE ni al DEUDOR, Bafasa Uevard
a cabo las comecciones en un méximo de 48 Hrs. después de detectado ¢l error del que
notificard a ¢l CLIENTE.

36 Liquidacién

3.6.1 El CLIENTE ie cobrirg mensualmente a BAFASA una COMISION a su favor por Ia
garantfa que presta en términos de la CLAUSULA CUARTA del presente contrato.

Dicha COMISION serd el resuliado de multiplicar por un factor de 0.909090 1o siguiente:

E} monto abtenido del diferencial en tasas que exista entre 1a tasa de los pagarés y la tasa
del anticipo del CLIENTE ai vencimiento de cfu de las amortizaciones, cuando este .
diferencial sea positivo. Mds ¢l monto del interés del pagare suscrilo por el deudor
correspondicnte al plazo calculado desde la fecha de suscripeidn det citado tirvlo, hasta fa
fecha de disposicién del anticipo por parte det cliente cuando la transmisidn de derechos
del pagaré sea posterior a la fecha de suscripei6n.

37 Anticipos

3.7.1 Bafasa Je otorga a el CLIENTE un anticipo por el valor de dicho pagare mismo que le
cau::ga intereses mensuales en base al CP.P revisable mensvalmente, mas el diferencial
pactado.

8 Intereses

3.8.1 Calculo de intereses: Los intereses que Bafasa le cobrard a ¢l CLIENTE sobire los
anticipos entregados se calculardn sobre la base de un afio de tres cientos sesenta dfas (360)
y el nimero de dfas que efectivamente transcurran, incluyendo el primero pero excluyendo
c} dlimo de dichos dfas.

3.8.2 La tasa de inter€s que serd aplicada tanto a los anticipos de el CLIENTE como al
saldo insoluto de los Pagarés cedidos (deudores) serd en base al C.P.P, que significa costo
porcentual promedio de captacién por concepto de tasa y en su caso sobre tasa de interés de.
Yos pasivos en moneda nacional a cargo dei conjunto de instituciones de banca miltiple
correspondiente exclusivamente a prestamos de cmpresas particulares y depdsitos a plazo,

TPFCRCG



excepto de ahomo y depésito a fa vista, en base a la estimacién que para cada mes el Bnnco
de México da a conocer a través de! "Diario Oficial de la Federacién®, mds el d
comespondiente.

383 El diferencial de los pagarés transmitidos serd mas puntos
porcentuales, revisable mensualmente.

3.84 El difcrencial de los anticipos del CLIENTE serd de puntos

porcentuales revisable Imente para operaciones, manlcmcnaose esic
para los otorgados con anterioridad a esta revision.

3.8.4 .Una comisi6n del r cesién y una cuota fija de § mis LV.A,
por pago recibido del DEUDS0 los cuales se irdn acreditando en el momento que
BAFASA reciba pago de los compradorcs.

BAFASA EL CLIENTE
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