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INTRODUCCION

Dada la Intensa actividad y el notable desarrollo que se ha
orfginado en el comercio internacional a partir de la década de
los 50's, y al acercarnos a la firma del Tratado Trilateral de
Libre Comercio con Estados Unidos y Canada, cuya entrada en vigor
acrecentard este tipo de transacciones mercantiles y dada la
relevancia del contrato de compra venta en estas operaciones,
creo necesario estudiar y plantear la relevancia juridica de que
ha sida investido este contrato por los organismos
internacionales vy nacignales, los cuales han buscado su
actualizacién por medio de la unificacidn de reglas y criterios

en esta materia.

Con esta idea, y dada la cercania de la entrada en vigor del

Tratade de Libre Comercio, vya mencionado, realiceé estas



investigaciones, cuyo fin es el presentar un panorama juridico
sobre los contratos de compra venta internacional de mercancias,
sus reglas de Interpretacioén a nivel mundial y su {ncidencia en
el comercio, se analizarén también en la esfera interna, a los
organismos de control y apoyo al comercio exterior de nuestro
pais, y por supuesto, se estudiaran las fuentes juridicas que

sustentan a este tipo de transacciones mercantiles.

A raiz de estos cambios que sufre México y que segulra
experimentando, las funciones del aparato estatal y la actividad
financiera privada deben de intens{ficarse en provecho de teda la

sociedad.

En efecto ahora mas que nunca se requiere de una estructura
solida del organismo gubernamental, asi como del desarrollo de la
actividad financiera privada para sustentar un crecimiento
sostenido y significativo para todocs losz sectores de la sociedad,

y en iltima instancia una comunidad mas justa.

México como pais siempre ha sido una entidad vanguardista en
cuanto a incluirse dentro de modelos juridicos - economicos, que
propician este desarrollo, ejemplo de ello es la participacién de
México en la Convenci 6n sobre Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias de la organizacién de las Naciones
Unidas, que entr¢ en vigor en nuestro pais 2] primero de enero de

1988,



estasiilncursiones‘ en ‘nuestro - orden  juridico
pais;se encuentra’en un constante desenvolvimiento

‘>6uerpos legales, dotados de —modernidad a los

modelos “Juridicos 'y economicos.

“Ahcra bien, la actividad juridica y econfmica de un pais se
ve 'sér{amente afectada al no contar con so6lido cuerpo
gubernamental y con un sano desarrcollo de la actividad financiera
privada, que permitan el poder satisfacer las necesidades que se

generan en la socledad,

La actividad del Estado se centra en un Interés general y
piblico de la comunidad poniendo énfasis en los derechos de la
sociedad como son salud, educaclon, libertad y democracia, asi
como aquel las instituciones Yy arganismos que ayuden Yy

complementen la actividad de interés privado.

Ahora bien, sin una estructura stlida del aparato
gubernamental, y sin el desarrollo de la actividad financiera
privada, la vida economica de un pais se ve seriamente afectada,

por lo cual, estas dos columnas que sostienen la vida y actividad

financiera de un pais deben complementarse

Reitero la complementariedad de la actividad del estado,
pues debe hacerse notar que precisamente la prestacion de esos

servicios de Interés publico son indispensables para el 6ptimo



desenvolvimiento y la consecucién de! bien comin, y puesto que
sin ellos seria practicamente i{mposible llevar a buen término,
seg(n las disposiciones, los contratos y convenios que esta tesis

estudlaré.

Es por lo expuesto que se hace imprescindible 1 conocer
aquellas consideraciones generales que sobre el comerclo exterior
establece o implementa el gobierno federal, asi como los

organismos de contro! y apoyo a esta actlvidad.

Dichos organismos, como se ha mencionado, tienen la funcién
reguladora de la actividad privada, y por lo tanto es necesario
el conocimiento y estudio de los mismos, tanto de los organismos

publicos centralizados como los descentralizados.

Una vez contempladas las consideraciones sobre el régimen
Juridico del comercio exterior, asi como las fuentes nacionales y
fuentes internacionales, se procederéa al estudio de  las
exportaclones y las importaciones, todo esto en el primer

capitulo.

Segin se ha expresado, la actividad de interés publico,

ademas de regulativa y complementaria y que desempefia el
gobierno, se estudiard por medio de los organismos que la
autoridad, en el desempefio de sus funciones ha implementadoe,

dichos organismos se han dividido para su andlisis en
centralizados y descentralizados.
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T ﬁ,aquellcs» organismos que tengan

‘‘apoyo-en el: comercio exterior, tema

a internacional de mercancias, analizando agquellas
tragigé . que’ la comunidad mundial ha utllizade para la
ln}grpretacién de la terminologia aplicable a ¢éste; siendo objeto
de. andlisis los denominados "INCOTERMS"; también se tocars la muy
importante convencién sobre los contratos de compra - venta
internacional! de mercaderias, de la organizacidén de Naciones

Unidas.

No puede quedar al margen el estudio de! contrato en base a
los elementos que lo conforman asi como la mencién de dos
ﬁodalidades que pueden presentarse dentro del contrato de
compraventa internacional! de mercancias, comgc scn: la Comisidn

Mercantil y la Representaci4n Exclusiva.

Crei necesario incluir dentro de este trabajo un modelo de
contrato de compraventa,-de los mas utilizados, y que consta con
entrega de mercancias parciales; dicho modelo 1o sitile en el
apéndice de esta Investigacion, asimismoy al estudiar las
obligaciones y derechos reciprocos de esta relacion contractual
se da el nacimiento de una relacién juridica lo que puede derivar
en conflicto lo cual daria paso a un litigio, y cuya solucion

debe ser estudiada de forma especial.



Al,arbiiféjé éomérciél 1hternac!onal ‘es una figura jur;dica

la actualidad

cuyo. desarroll prvsfonﬂnte se ha debido a que n

es el medio még P db Y. eficaz para dirimir litiglos qus sur jan

a consecuencié* de la interpretaciﬁn o  en ‘la:ejecucitn. de un

contrato de cnmpraventa internacional.

Lo trascendente de un arbitraje comercial es que reviste un
proceso  no ligado a un aparato burocratice judicial, con lo cual
hace flexible al mismo proceso sin menoscabo de la legalidad en

el cual estd sustentado.

El juez es substituido por un arbitro o arbitros que son
nambrados por las partes en litigie, en nuestro pais tenemos a la
Comision para !a Proteccidén del Comercio Exterior de México, este
es el érgano oficial de arbitraje y depende del Instituto
Mexicanc de Comercio Exterior, tema que se tratara en el capitulo

cuarto.
La c¢cl&usula arbitral y el convenio arbitral son tratadoes
también en este capitulo, analizado sus diferencias y su

aplicacion practica al contrato.

Dentro de este cuarto capitulo desarrollo también el estudio

comparativo del arbitraje comercial internacional con la
jurisdicecion internacional y se comenta a la Convencidn
Interamericana sobre Arbitraje Comercial Internacional.



Uno‘de los pilares que sustentan -al comercio internacional
es ‘sin duda el contrato  de seguro, en . especifico aquellos que
tienen incidencia en el contrato de compraventa internacional de
mercancias, ‘puesto que dan seguridad tanto al comprador como al

vendedor socbre la- transaccién comercial realizada.

El contrato de seguro se ha desenvuelto en el mundo con un
auge tan grande que hoy es practicamente imposible Ilevar a cabo
transacclén comercial sin el debido soporte que este contrato

otorga,

Es por ello que es {neludible el clitar aquellas ramas
Juridicas del contrato de seguroc que tienen wvertientes en la
compraventa internacional! de mercaneias, esto se estudiara en el
capitulo quinto, iniciando con el concepto del contrato para
continuar. con el contrato de seguro de crédito, e! de transporte
especializado en carga mar:itima y por ultimo se abordara el
financiamiento a las exportaciones, tema de! fodo necesario para
comprender la importancia de un adecuado suministro de recursos

para los contratos analizados en la presente tesis.



CAPITULO I
CONSIDERACIONES GENERALES S0BRE EL
REGIMEN JURIDICO DEL COMERCIO EXTERIOQR

1.1 ANTECEDENTES

El comercio exterior constituye un factor estratégico en el
desarrollo econtmico de un pais, pues representa su {nsercion en
el resto de la comunidad internacional. Su importancia ha sido
destacada desde el tlempo de los economistas clasicos, los que
sefialaron que un pais puede crecer mas rapidamente cuando vende

en el exterior m&s alla de su mercado interno.

El intercambio de productos y servicios entre paises se
fundamenta en la desigual distribucion de los recursos tecnologi-

cos y naturales existentes en el mundo y en cierta inmovilidad de



lﬁsrfactbres productivos. "La tesis generalizada explicatoria del
comercio internacional sefiala que todo pais busca especializarse
en aquellos sectores para los cuales posee ventajas comparativas,
a cambio de adquirir en el exterior los bienes en que terceros
paises poseen costos comparativos menores a los suyos. Consecuen-
cia de esta situacion es la llamada division internacional del
trabajo entre las diversas &areas del mundo de pilar al desarrello

de la economsia internacional™. !

El desarrollo de ese modelo de relaciones econtmicas inter-
nacionales, denominade por la Comision Econémica para América
Latina (CEPAL) como de crecimiento econtmice "hacia afuera", se
fundamenta en la {dea liberal que postula el libre juego de las
fuerzas econtmicas en el pliano interno y externo, limitando al
minimo Ja presencia del Estado en la regulacitn de Jas activida-
des economicas. La gran crisis de 1929 y la brusca caida de los
precios de las exportaciones primarlas ponen fin dramsiticamente a
dicho esquema y obligan a los estados a intervenir y controlar

tanto el proceso econtmico interno como el comercio exterior.

"Para America Latina, la década de tos afios 30 significo el
cambio de los patrones de crecimiento. El Estado pasa a asumir el
control de las actividades basicas de la economia, entre las

cuales el! comercio exterior desempefla un papel esencial. Se

! J. Witker y L. Pérez Nieto. Aspectos Juridicos del Comercio Exterior de
México, Banco Nacional de Comercio Exterior, México 1976, p.p. 13
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inlcta’el ‘protebcldnismp'aréncelario y comercial con. objeto de

>sﬁb§£;tulfi @mpoqtécionés v fomentar el desarrollo industrial
iﬁéerhb.»él cantrol ~ de las importaciones mediante restricclones
slgﬁff}dgtkvas de corte administrativo y monetario, da origen a
una politica econtmica externa comin a la regién. Las exportacio-
nes tradicionales, reducidas en demandas y precios, son comple-
mentadas por una creciente deuda externa, como forma de cubrir el
costo de las importaciones mnecesarias para el crecimiento ¥y la

expansitn de la industrializacion. Este periodo es calificado por

la CEPAL como de crecimiento econstmico "hacia adentro® &

Este periodo denominado por los economistas latino america-~
nos como esquema "hacia adentro” implico que de 1930 a 1950 las
economias nacionales ge revirtieran scbre si mismas para dar paso
a una Industriallizacion, que tiene su principal suministro
ideolégico en las concepciones desarrollistas y que logra éxitos
no despreciables en paises como Brasil, Argentina, Chile, México

y Uruguay.

Estos paises logran crear politica en inversidn piblica y un
elevado protecclonismo aduanero. Sin embargo, el desarrollismo
que basaba sus concepciones en el financiamiento externo, demos-
tr6 muy rapidamente su inconsistencia. Al promediar la década de
los cincuenta Ia inversi{dn extranjera pasa a convertirse en un

factor de desunién en relacidén con las economias nacionales. De

% dem. p.p. 14,
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alli‘quebno sea . extrafo que a partir de los cincuenta se abra en

la regién:latina un-proceso de descentralizacién creciente.

Al mismo tiempo que se da este proceso, las exportaciones
tradicionales de la regién van perdiendo mercados por varias
causas, entre las que destacan las grandes innovaclones tecnol 6-
gicas y las barreras arancelarias que los centros Industrializa-

dos levantan para proteger sus costosos sectores privados.

Simultaneamente, los precios de los productos manufactura-~
dos, insumo y tecnologias tienden al alza constante a causa de su
demanda frente a una oferta monopolizada de la produccion y el

comercio mundiales.

Dada esta situacion, se deriva en un estado del intercambio
que obliga a las economias subdesarrecolladas a financiar el

progreso de los estados industrializados.

Estos hechos aunados al creclente aumento de 1la poblacién
mundi{al! cuyos mayores indices radican en los paises en desarrollo
han hecho patente que la situacidén adversa no era temporal cowmo

lo creyeron los cléasicos de ayer.

Muchos investigadores juridicos y economistas han buscado
una explicacion a ese fenémeno de subdesarrollo llegando a ‘la

conclusién de que éste radica en fendémenos y factores que estan

11



fuera del control de los paises que los integran y que en conse-
c‘uencia es indispensable que se adopten mecanismos, (como los que
México ha suscrito dltimamente, ejemplo de ello es la convencidén
sobre -los contratos de compraventa internacional de mercaderias)
que conduzcan y orienten hacla nuevos modelos juridicos y econd-
micos, as{ como a nuevas formas de cocperacién internacional que

pongan en prioridad a las necesidades de los paises dependientes.

Las cuatro Conferencias Mundlales de Comercio y Desarrollo
de las Naciones Unidas, la formacidén del grupo de los 77, la
aprobacion por la Asamblea de las Naciones Unidas de la Carta de
Derechos y Deberes Econdmicos de los Estados, seflalan 1la tenden-
cia cada vez mas imperativa bhacia el cambio de las reglas del
comercio mundial en funcion de un nuevo orden econaomico, en el
que los beneflcios y ventajas sean repartidos con justicia entre

los paises que participan en este tipo de transacciones.

Sin embargo estas nuevas intencicnes encuentran barreras de
tipo estructural en el dificil sistema de las relaciones economi-
cas puesto que las mercancias tienen ciertos caracteres como son:
la inestablilidad de los precios, el alza constante de los produc-
tos manufacturados, bienes de capital y tecnologias, se suman
nuevos factores que tienden a acrecentar el desequiilibrio de la

economia mundial,

12



. La cﬁncéﬁtraqlﬁn ‘ﬂél comércioimundiél en. . un érupo reducido
de: -paises bha alierado‘la_ I'ibre 'ciypulaclbn de mercancias ¥y
serviéios, mndiffcando'las précfiéas cqmencialesry provocando una
verdaderé situacién de inestabilidad econémica del - planeta, que
Iosyréconomistas denominan . .como: édesviacldn de comercio mun-

diand,

Lo cual implica segun JORGE WITKER, lo que se denomina como
mercado cautlvo, el cual no es sino el intercambie que se suscita
entre una empresa transnacional que tiene fi{liales o sucursales
dentro del territorio de un pais en vias de desarrollo, y los
cuales se rigen por procedimientos absolutamente distintes a los
de tas practicas normales de un comprador y un vendedor indepen-
.dientes siendo que éstos se rigen por el juegoe de oferta y

demanda.

Tal situaction, tradicional del comercic {iberal, no se
presenta en las relaciones mercantiles internacionales entre la
casa matriz de una empresa transnacional y su filfial, generalmen-

te radicada en un pais subdesarrollado.

Este tipo de comercio tiene su base en una planeacitn

empresarial mundial y su rasgo distintivo es que omite cuales-

3 Idem op. cit. p.p. 15 y 16.
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econdmicasinacionales, . se

“redne la ‘oferta de

”_nééimfén(bs tecnol 6gicos, ‘es decir;” ‘que €l mercado’ de la

"t;cnologia tiene caracteres monopolisticos, lo cual determina que
‘véa‘ comerciallzacidn dependa unilateralmente del propietario-
proveedor de la misma. Lo natural sera entonces que para suminis-
trarla, la matriz transnacional! elija no a cualquier empresa
local! Independiente, sino a una filial, subsidiaria o social,
manteniendo de esa forma el control de efectos y utiliidades de la
tecneologia e impidiendo que la misma se aleje de su Orbita de
intereses e influenclas. Esta situacioén del comercio se denomina
también "comercio cautivo” y su f{ncidencia por concepto de pagos
y regalias constituye wuna ventaja ma&s por parte de los paises

proveedores de conoclmientos tecnoldgicos.

En esta nueva situacidn el mercado Internacional es susti-
tuido gradualmente por lo planes de la empresa internacional, los
precios del mercado y las corrientes financieras por precios ¥
corrientes estables, y las decisiones lacales naclonales por

decisiones centralizadas en el extranjero.

En sintesis, los comercios cautivos de productos y tecnolo-

gias, como efectos visibles del predominio y organizacion de las

4 CFR Fernando Fajnzylber las empresas transnacionales, Expansién a nivel
mundial y proyeccién de la industria mexicana F.C.E. México 1978.
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Empres#é;i@réhéﬁgcgnﬁa]eéf éﬁnstituyeﬁ variables: de nuevo tipo
que, Unidas a:fnsffaétores aﬁtes vistos, condicionan'y determinan
lé'insggﬁmentaciﬁn dé'nﬁevas formas juridicas para su tipifica-
clﬁn‘lggéiiy'la‘bGSqueda del fortalecimiento de nuestros sectores
externos de comercializacién y = hacernos mas competentes ante los

cambios y efectos de la economia internacional.
La Estructura de! Comerci{o Exterior

Para hacer  frente a  tan compleja realidad del comercio
internacional, México se ha visto obligado a instrumentar una

estrategla de comercio exterior de nuevo tipo.

A princlplos de la década de los 70, la politica econdmica
externa se Implement6 con base en una estricta regulacidn de las
importaciones, las que se concentraron en bienes de capital,
insumos y tecnologias indispensables para continuar en el proceso
de sustitucidn de {mportaciones y de industrializacidn creciente,
Para ello, los permisos de importacién y una actualizada tarifa
general de {mportacioén cymp)ieron la finalidad de regular vy
racionalizar 1a demanda gxterna de]l pais en funcion del desarro-
1lo nacional. Hoy en dia 1a Ley de transferencia de tecnologia
exige el registro de los contratos seleccionande y evaluando
aquellos insumos y tecnologias que se adecuen mejor a las necesi-
dades de la economia nacional. Este aspecto de 1la politica

comercial se completa con un sistema de importaciones temporales

i5



inscritas en politicas de fomento a las industrias exportadoras,
que les permite Incorporar valar agregado nacional, suministrando
fuentes de trabajo y abriendo nuevos mercados para los productos

mexicanos en el exterior.

Junto con este esfuerzo juridico-comercial, México debe
buscar diversificar sus mercades externos, mas ahora que se
avecina la celebracién del Tratado Trilateral de Libre Comercio
con Estados Unldes y Canada, sin descuidar el marco juridico y

econdémico que entrard en vigor con tal acontecimiento.

Ahora bien, en materia de derechos aduaneros se han imple-
mentado tarifas por cuotas ad valorem, lo que simplifica y otorga
eficacia tanto a la politica de recaudacion fiscal como a la

estrategia de proteccion a la industria nacional.

En materia de coordinacion del comercic exterior, la crea-
cion del Instituto Mexicano de Comercio Exterfor (INMCE) ha
intentado armonizar y racionalizar la participacion de variados
organismos que intervienen en el sector, suministrande al mismo
tiempo asesoria técnica especializada a los diversos empresarios

y agentes que actian en el comercio internacional.

Sin embargo, a pesar de que las politicas implementadas por
el Gobierno Federal han sido eficaces, como la creacion del I1MCE,

en el sexenio 1971-1876, con un gran auge en el comercio exterior

16



se dieron presiones econdmicas que provocaron la inestabilidad
cambiaria del peso con respecto al dolar, después de 22 aflos de
estabilidad se procedié a dejar en promocitén a nuestra moneda,
tratando de asimilar la técnica utilizada por Inglaterra y otros

paigses industrializados.

"El] sistema de flotacién regulada en el peso tiene por
objeto recuperar la competitividad en las transacclones
de mercancias con el exterifor y al mismo tiempo provo-
car un estimulo fundamental a las exportaciones mexica-

nas"i

En forma simultdnea con esta trascendental medida, el
Ejecutivo Federal anuncié que rebajaba los~aranceles de importa-
clon para aquellos productos basicos que Jla industria y el
mercado Internos demandan del exterior y cuycs costos se verian
notablemente afectados por la flotacién de la moneda nacional! en

relacion con el délar y demds monedas internavionales.

En dltima instancia, y a modo de conclusién ha de expresarse
que las politicas economicas externas e internas, para hacer mas
eficiente al proceso importador y exportador, han de dirigirse
hacia el logro de ciertos objetivos que la sociedad demanda en

aras de la consecucioén del bien comin en nuestro pais,

53, Witker y L. Pérez Nieto. op. cit. p.p. 18.
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Estas metas podemos resumirlas en:

A) Acelerar el desarrollo econémico ‘de México, con la
consecuente mejoria en satisfacciones y servicios en
nuestro pais,

B) Distribuir de forma m&s equitativa el Iingreso por medio
de mis fuentes de trabajo.

c) Elevar el nivel de vida de la poblacién,

D) Adelantos tecnoldgicos y cientificos en beneficio de la

comunidad.

E) Aumentar las exportaciones nacionales.

F) Equilibrar la balanza comercial con otros paises.

H) Diasminuir o atenuar el desequi{librio en la balanza de
pagos.

[ ] Florecimientos de medianas y pequeflas empresas, que son

base de toda economia sana.

1.2 FUENTES JURIDICAS DEL COMERCIO EXTERIOR

Las Fuentes Juridicas Nacionales

En un Estado de derecho como México la conducta del Estado y
de los particulares se encuentra regulada por normas juridicas de

diversas jerarquias.

Las acciones tanto gubernamentaies como de los particulares
estdn regidas por cuerpos legislatives que norman 1los actos
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Juridicos, .entre ellos * las transacciones . efectuadas por los

gobernados y que tienen un caracter mercantil.

En nuestro sistema econémico el comercio exterior se encuen-
tra controlado por el Ejecutivo. . Federal, facultad que tiene su

- fundamento en el articule 131 constitucional, pdrrafo segundo:

"El Ejecutivo podr& ser facultado por el Congreso de la
Unién para aumentar, disminuir o suprimir las cuotas de
las tarifas de exportacion e importacion, expedidas por
el propio Congreso y para crear otras, asi como para
restringir y para prohibir las Iimportacltones, las
exportaciones y el transito de productas, articulos y
efectos, cuando lo estime urgente, a fin de regular el
comercio exterior, 1la economia del pais, la estabilidad
de la preduccion nacional, o de realizar cualquier otro
proptsito en beneficio del pais. E! propio Ejecutivo
al enviar al Congreso el presupuesto fiscal de cada
affo, someterd a su aprobacitn el uso que hubliese hecho

de la facultad concedida® .

Esta precepto constitucional se complementa con una Ley
Reglamentaria publicada el 5 de Enero de 1861 en el Diario

Oficial de la Federacion y que expresa textualmente:

6 Antecedentes historicos. Constitucitn politica de los Estados Unidos
Hexicanos, comentada, Instituto .de Investigacliones Juridicas, UNAM, México
327,
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"Articulo: 1°. A fin de obtener el mejor aprovechamiento de
los ‘recursos financieros naclonales y de regular la economia del
pais mediante el mantenimiento de niveles razonables de Importa-
¢idn de articulos extranjeros, se faculta al Ejecutivo Federal en

los términos.de la presente Ley, para:

"1®. Aumentar, disminuir o suprimir las cuotas de las tari-
fas - generales de importacitn y exportacitn, y crear

otras”,

o Fijar el monto maximo de los recursos financieros apli-
cables a determinadas importaclones, y vigiilar el
cumplimiento de los acuerdos respectivas, a efectos de

que no se sobrepasen los limites que se establezcan".

"Articulo 2% La facultad otorgada conforme al articulo I
fraccién la. de esta Ley, la ejercer&d el Ejecutivo Federal por
conducto de las secretarias de Hacienda y Crédito Piblico y de
Industria y Comercio, de acuerdo con las disposiciones en vi-

gor..,."

Como puede observarse, en estas dos fuentes juridicas se
encuentra radicada la facultad privativa que la Constitucidn
Mexicana entrega al Ejecutivo Federal para controlar y regular el

comercio exterior.
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Fueniesturid]ca§~Internacionales

‘;Al é;ﬁéé ta las fuentes juridicas Internacionales es indis-
,,'Eensabyé:'reéeﬁar histéricamente aquellos organismos y convencio-
peé_ qug'hnn dado origen al legislaciones que por su relevancla
ﬁan sido adoptadas como fuentes legales.

1) Los convenios de Bretton Woods. Al términoc de la tltima
guerra mundial (Octubre de 1944) fue convocada una conferencia de
paises occidentales en Bretton Woods, New Hampshire, E.U.A., para
analizar el desarrollo futuro del deteriorado cemercio {nterna-

cional,

En dicha conferencia se quiso reaccionar en contra de las
politicas que habian sido puestas en viger por los paises del
Eje, y se establecio la liberacién del intercambio, igualmente se
tomaron medidas monetarias con el propésito de sostener en lo
posible el equilibrio en las balanzas de pagos y evitar las
desvalorizaciones monetarias con fines de competencia comercial.
Dentro de estos propositos, se patrocind el abandono del sistema
de tratados bilaterales, que canalizaban el comerclo en bases
estrechas, para ir al establecimiento de normas generales que

permitieran una mayor fluidez del intercambio.

De esta conferencia nacieron dos importantes organismos

internacionales:
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- A)" El Fondo Monetaric Internacional. (FMI) y,
B El ;Banco Internacional de Reconstruccion "y Fomento.

“{BIRF) (habitualmente |lamado Banco Mundial).

g AY'EI‘ando es-un -organismo internacional dedicado a promo-
ver:un. sistemarmundlal de comercio y de pagos mas libre con el
fin de ayudar a los paises miembros a lograr su progreso econémj-
co y elevar niveles de empleo y de Ingreso real. Consta de paises

miembros de diversos sistemas econamicos y politicos,

"A fin de llevar a cabo sus operaciones flinancleras y
hacer frente a las solicitudes que se le presentan, el
Fondo tiene a su disposieién un acervo en oro y mone-
das. La suscripcién de cada pais mlembro se paga nor-
malmente el 25% en oro y el resto en moneda nacio-

natn?,

Los paises que integran al Fondo Monetario Internacional
tienen desigualdades en cuanto al votoe en asamblea, puesto que
¢ste depende de los (DEG) Derechos Especiales de Giro que pueda
hacer cada pais miembro, y que le son asignados previamente segin
el wvolumen de su comercio exterior y de otros indicadores econé-

micos.

7 3. Vitker y L. Pérez Nieto. op, cit. p.p. 32.
22



El funclonamiento de.este organismo,'por representar exclu-
slvaﬁente los intereses de los paises industrializados, ha estado
sometido a duras criticas por parte 'de los' paises en vias de
desarrol lo. Parte de estas demandas fueron acogidas por e! Fondo
en 1976, al crear un sistema basado en derechos especiales de
giro, instrumento de reserva que entrd recientemente en vigor y
que prevé con mayor reallsmo los desequilibricos estructurales de
las balanzas de pagos de los paises no Industrializados. La
implantacién de Jos DEG requirie de importantes reformas al

Convenic Constitutive de! Fondo.

Los DEG garantizan que e! volumen total de las reservas
mund{ales, asi como su ritmo de crecimiento, ya no esté determi-
padc inicamente por el oro con que se cuentan para las reservas
oficiales, ni por la acumulacion de saldos en délares y en otras
monedas de reserva. La totalidad de los paises latinoamericanos
participan en la Cuenta Especial de Girc y han utilizade los DEG,

junto con los demés participantes del sistema.

El Fondo Monetarioc  Internacional publica las sigulentes

revistas informativas:

Annual Report of Exchange Restrictions; Internationatl
Financia! Stations; Direction of Trade; Balance of Payments

Yearbook y Staff Papers. En estas publicaciones se obtiene una
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infubmacldn oportuna y confiable de los movimientos financieros y
comerciales internacionales, México forma parte ‘del Fondo Moneta-
"rio “Internacional por decreto publicado ' en el Diario Oficial de

31 de Enero de 1965.

B) El Banco Internacional de Reconstruccidn y Fomento. Es
una dependencia especlalizada de las Naciones Unidas, establecida
en 1944 para ayudar a las naclones a recuperarse de las conse-
cuencias de la segunda guerra mundial y para fomentar el desarro-
llo econsmico de los paises en vias de desarrollo. Y hasta 1990
el Banco habia concadido mas de 2200 préstamos que importan mas

de 80,000 mi! millones de dolares a 140 paises y territorios.

Generalmente los préstamos se otorgan a gobiernos, aunque
pueden otorgarse a empresas privadas avaladas por sus gobiernos.
Los plazos fluetian entre 10 y 35 afios y los iIntereses son

similares de los que exige la Banca Privada Internacional.

Forman parte del! llamado Grupo del Banco Mundial la Corpora-
ci6n Financiera Internacional y la Asociacitén Internacional de
Desarrollo, tiene su sede en Washington, Estados Unidos. En é},
al fgual que en el Fondo Monetario International, tiene decidida

influencia el gobiernoc de norteamerfcano
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,~2)1: Aduanéros y - Comercio

:'de’.. comercio fundado

(GATTY .

en concesiones “aduaneras: las'partes contratantes, y

que‘constlé;&ehﬁﬁ;:éﬁéyéaré' eristicas; un Qéfdadero codigo sobre
esta materia. Este‘inst&ﬁméntﬁyestévbasado en tres puntos funda-
mentales: En primer @érmino. \a'cléusula de la nacioén mas favore-
clda; en segundo, el princlipio sobre la no discriminacion, en
virtud del! cual la apliicacién de medidas que favorezcan o perju-
diquen el comerclo exterior debe afectar en igual forma a todas
las partes contratantes; en tercer término, el compromiso de
otorgar lgualdad de tratamiento, en materia de Impuestos vy
reglamentacitén interior, a los productas nacionales y a los
importados de cualquier otra parte contratante, Cabe hacer
presente que los paises en proceso de desarrollo, siempre que
cumplan con los requisitos previstos en el Acuerda, pueden
adoptar una serie de medidas destinadas a proteger su crecimiento

y apllcar restricclones cuantitativas y procedimientos discrimi-

natorios, sin que las demds partes puedan recurrir a represalias.

Adem&as de lJas disposicliones seflaladas someramente, el GATT -
comprende las listas de concesiones aduaneras que se otorgan a
las partes contratantes, las gue son objeto de revisiones peri6-
dicas con el propésitoc de actualizarlas. Respecto a la historia
de este organismo podemos decir que: YElI GATT se reunié por

primera vez en Ginebra en 1974 para funcionar en faorma interina
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‘hagta; qu€ ‘pud}gra‘ crearse. la - Organizacién Internacional de
“Comercio ((TU).'bé,'za miembros originales en la actualidad ha
llegado .a tener. 66 miembros plenarios y 13 asociados, que en

conjunto . llevan 'a cabo mds de las ‘cuatro quintas partes del

comercic mundtai®®;

Las principales limitaciones que exhibe el GATT actualmente

son dost

1) No  contempla 1las relaciones comerciales entre los
estados que anteriormente eran socialistas o comunis-
tas. (caso de la antigua U.R.S.5.).

2) No ha podido romper las barreras de los estados indus-
triales para los productos primarios de los paises en

vias de desarrollo.

Sin embargo, este dltimo cuestionamiento fue recogido en
parte por el GATT al modificar en Febrero de 1865 la parte IV de
su .Carta Constitutiva. En efecto ella comprende tres articulos

(36 a 38).

8 J. Witker y L. Pérez Nieta, op, cit. p.p. 33
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Estas modifisaciones apuntan a:

a) Admieir' no'a la reciprocidad entre paises con grado
distinto de desarrollo.

b) Reducir restricciones y aranceles para productos origi-
naries de paises subdesarrollados y en funcion del
grado de transformacion del! producto.

c) Establecer una accidén en pro de mejorar el acceso a)
mercado mundial de los productos originarios de los

paises en vias de desarrollo,

En esta misma linea de reformas el GATT acepté el 26 de
Noviembre de 1971 el sistema generalizado de preferenclas,
hacliendo excepcidon al importante el articulo de su Carta; que
gravaba de manera significativa a productos de paises en vias de

desarroilo.

Respondiendo a esas y otras Ilimitaciones, las Naclones
Unidas han convocado a las cuatro Conferencias Mundiales sobre
Comercio y Desarrollo, a fin de crear mecanismos multilaterales
mas eficientes que contemplen las necesidades de los paises
subdesarrollados en sus relaciones comerciales con los centros

industrializados.
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3) El  Tratado de Montevidéd (ALALC&. Fue suscrito en la
‘capital Uruguaya el 1B de Fébferc?deiigso y tenia per finalidad
cumplir en un plazo de 12 afios ‘la liberacion de lo esencial del
comercio reciproco de los rléy paises ‘integrantes, con miras a
crear. un mercado comin ' latinoamericano. Juridicamente el Tratado
crea una asocliacién de Libre Comercio basada en negoclaciones
periodicas sobre la estructuracién de dos listas, las nacionales
y las comunes, Medlante el Protocolo de Caracas de 1969 se
prolongs el plazo hasta 1980; sus logros no han sido los espera-

dos por los suscriptores del mencionado instrumento.

Sin embargo, la ALALC ha cumplido en parte su cometido desde
el punto de vista comercial, aunque algunos paises pequefios, de
.escasa vida comerclal, se sienten i{nsatisfechos por la relacion
de intercambio que se ha suscitado en el organismeo a favor de

paises como México, Brasil o Argentina.

México forma parte de la ALALC, ademas debe seflalarse la
existencia de varjos acuerdos de complementacién industrial en 14

de los cuales México es participante.

4) E} Sistema Econtmico Latinoamericano (SELA). Con fecha 17
de Octubre de 1975 se suscribio en la ciudad de Panam& este
instrumente juridico internacional en el cual desempefit un papel

destacadisimo el gobierno de México. M"En el capitulo Il. sobre
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"objetiyos“, é) acta constitutiva del SELA sefiala en su articulo
= 50.jfré§cidh 1, inciso c): "fmpulsar a la region la transforma-
cidn de' materias primas de los estados miembros, la complementa~
‘ cién-.industrial y la exportaci6tn de productos manufacturados" y
en: el inciso, e) expresa textualmente: "Mejorar la capacidad de
negociacion. para la adquisicitn y wutilizacién de bienes de

caplital y de tecnologia"g.

Por iltimo conviene precisar que en su fraccién Il el SELA
expresa claramente su apoyo a la Integracion regional! en los
siguientes términos: "Apoyar los procesos de {ntegraclion de la
regién y propiciar acciones coordinadas de éstos, o de éstos con
estados miembros del SELA y en especial aquellas acciones que
tiendan a su armonizacién y convergencia, respetando los compro-

misos asumidos en el marco de tales procesos"lq

Méxfico, protagonista esencial en esta Iniciativa latino-
americana, incorporé el SELA a su sistema juridico internoc por

decreto publicado en el Diario Oficial del 8 de Abril de 1876.

5) La Conferencia Mundial! de Comercio y Desarrollo (UNCTAD).
A partir de 1864, pase a las reformas parciales del GATT, ¥y que
se han comentado, los paises en vias de desarrollo han efectuado

una febri] actividad en el seno de las Naciones Unidas. Como

g ldem. p.p. 35.

10 scta constitutiva del SELA, sistema econémico latinoamericano direc-
cién general de difusién de la Secretaria de Patrimonic Naciomal, México 1876.
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producto  de ese constante.y  concertado esfuerzo, las Naciones
Unidas establecieron con cardcter permanente Ia Conferencia
Mundial de Comercio ¥y Desarrollo, que han tenido a su .carge la
realizacion de cuatro conferencias Mundfales de Comercio (1864,
Ginebra; 1968 Argel; 1972 Santiago de Chile y 1876 Nairobi). Su

sede esta en Ginebra, Suiza.

La UNCTAD bha convertido en uno de sus objetivos la organiza-~
cidn equitativa del comercio de los productos basicos, afn cuando
ella no bhaya sido la autora directa de la mayor parte de los
acuerdos internacionales de dichos productos, en la actualidad se
le ha confiado su negociacién y puesta en marcha. Como ejemplo
mencionamos los principales acuerdos de productos basicos vincu-
lados en las tareas de UNCTAD: trigo azicar, café, estafio, aceite
de ollva y el cacao. No pueden omitirse tampoco los acuerdos de
Teherd&n y Tripoli sobre el petréleo, que dieron como resultado la
creacion de la Organizacién de Paises Exportadores de Petréleo
(OPEP), de profundo efecto en e! comercio mundial de hidrocarbu-

ros, a este respecto el Lic, Pérez Nieto comenta:

*Conviene seflalar que a la UNCTAD le ha correspondido
un destacado papel en la creacion del sistema generali-
zado de preferencias que los paises industrializados
otorgan a los productos manufacturados o semimanurfactu-

rados originarios de los paises atrasadas"'}

5, Witker y L. Pérez Nieto. op. cit. p.p. 36.
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Finalmente,’: Cneeion

dé“vla' conferencia ha“acentuado el
: _cardcter’m - 'io"mund‘ial, por cuanto en ella

pa'rtglcipa' 1 e<los paises:-que no han suscrito adn la

5 upo “Andino.;  Fue ereado por el Acuerdo de Cartagena

;26 de Mayog . d,e' 1869 .y lo integran Colombia, Ecuador, Peri,

Bo'livia,”.\./enezuela y Chile.

"Tiene por objeto establecer un mercado comin andino dentro

del contexte de la ALALC. Sus objetivas son:

a) Un programa automédtico de liberacidon de las restriccio-
nes y aranceles entre los estados miembros hasta 1980 y
la supresién, a partir de! primer afio, de las restric-
ciones cuantitativas;

bl La adopcién de un arancel externo coman (1878 a 1980) y

de una politica comercial comin respecto a terceros

paises;
c) Un trato preferente a Ecuador y Bolivia;
d) La armonizacién de los planes de desarrollo industrial

y el establecimiento de un régimen comin frente a la

inversion y 1la tecnologia extranjeras““.

1 ldem. p.p. 36.
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acuerdo . mex{cano-andino con el objeto

"‘da1q$h§l}2;r‘gvenﬁﬁéié;yinteré;mbioé;
k) /L;‘Asociacidn de Libre Come}cio del Caribe (CARIFTA).

~ Desde 1868 un grupo de pequefios paises caribefios estructuré una
’ zéna de libre comercio que apunté a la creacidn de una comunidad
econémica caribefia., E] tratado previo la supresién inmediata de
los derechos de aduanas a la importacion y exportacion de los
productos de la zona, con dos excepclones: los productos petroli-
feros guyaneses y los productos inscritos en una Ilsta reservada
para los cuales la supresion de los derechos de aduana fue

escalonada en un periodo de diez afios.
La CARIFTA esta dotada de un Banco de Desarroilo del Caribe.

8) El Mercado Comin Centroamericano (MCCA). Creado por el
Tratado de Managua en 1860, Costa Rica, El Salvador, Guatemala,
Honduras y Nicaragua estructuraron el Mercado Comdn Centroameri-
cano, de complejo y desigual funcionamiento. E! comercio comuni-
tario fue incrementado con dinamismo de 1860 a 1867, llegando a
representar la cuarta pgrte del comercio total de los paises
integrantes. Por la des{gual estructura y desarrollo de sus
miembros, el proceso de integracion se ha detenido y el ambicioso
esquema de industrias de integracion practicamente se ha parali-
zado, pues a través de ¢é], paises como Honduras y Nicaragua

ahondaban aGn mas su caracter subdesarrollado.
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Méxfco pigneiun tberte'ihtercamhio-cnn dicha zona, especial~
mentg 'cdn;Guaﬁemala, _éyguieﬁ. vendé'productos manufacturados y

blenes de capital en'mohios‘apreciables, pero sin pertenecer a

dicho mercada coman.

8) La convencidn:sobre “los contratos de compra venta. La
convencién sobre - los contratos de compra venta internacfonal de

mercader ias.

Esta es mejor conocida como la convencién de Viena, y viene
a ser sin lugar a dudas el instrumente de mayor relevancia
juridica que tiene aplicacién en nuestro pais, respecto a la

regulacién de las compra ventas internacionales de mercancias.

Entr6 en vigor en México el dia primero de enero de 1989, y
al ser promulgada ésta en el diario oficial de la federacitn se
convierte en parte integrante del derecho mexlicano, sin embaréo
con aplicatoriedad en las relaciones de mexicanos con extranje-

ros,.
De acuerdo con el articuloc 133 Constitucional, esta conven-

cion es junto, con nuestra constitucion politica y las leyes gque

de esta emanan, norma suprema de la naciobn,
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E Lﬁ anterior imﬁfica que ésta se encuentra clasificada en un

primer-rango’‘en e! orden juridico mexicano.

"Por consecuencia la convencion viene a sustituir como norma
aplicable, par lo que respecta a la compraventas int;rnacionales
al Cédigo de. Comercio; al Coédigo Civil del! Distrito Federal
{aplicable como norma supletoria en materia mercantil), a la Ley
Federal de Proteccién al Consumidoer y a la Ley de Navegacion y

Comercio Maritimos® 1

La relevancia de la convencldn tiene su base en el ya citado
articulo 137 constitucional, que le da el rango de ley suprema;
pues estas leyes reglamentarias y los tratados Internaclionales,
los cuales tienen jerarquia sobre cualquier otra Ley Federal o

local.

Cuando esta convencidn fue promulgada y al entrar en vigor,
se convirtié formalmente en derecho mexicano, pero materialmente

es dereche {internacicnal.

Una vez expuesto lo anterior, y citando que esta convencion
es fuente juridica internacional, dejaremog su estudio pormeno-
rizado en el capitulo tercero de esta tesis, pues basta 1o enun-
ciado respecto a su relevancia nacional e {Internacional como

tratado con aplicatoriedad en México.

u Jorge Adame Goddard, Estudios sobre .la compra venta internacional de
mercaderias, Instituto de Investigaciones Juridicas, UNAM, México, 1881, p.p.
19.
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,La'expoftépidn.ésrél'anvio de mercaderias nacionales para su
Wso o consumo-en el exterior. Juridicamente ello significa una
venta mas al1§ Vde las fronteras politicas <de un pais., Esta
operacion supone la salida de mercancias de un territorio adusne-
to y produce como contrapartida una entrade de divisas, Estas
divisas provenientes de las exportaciones son tundamsntales para
determinar la capacidad de {mportar de Un pais.
El Legislacion Aduanera de las Estadeos Unidos Mexicanos
define la exportacion definitiva como o] envio de mersancias

nacionales o nacionalizadas para uso o consume en el exterior.

"Hay otras instituciones de tédenica aduanal relacionadas con
2! ‘concepto de exportacion que conviene sefalar: recyportacisn

redestinacion, transbordo y reembargue.

La reexportacion es el retorno al! extericr de mercaderias
traidas al pais y no nacionalizadas. La redestinacicn es el envic

dz mercanc:as extronjeras desde una &adusna a otra de un miswo

Fais para fines de su internaacisn inmediata o para continua-
civn de su almacenamiento. EI <frasberde :de Rmercanc:es es 2!

traslado directo o indirecto desde una wnave a otra; o de un
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vehiculo ‘a otro,:o:a:los: mismos  en diversos:-viajes (incluso su

descarga’a, tierra frn’ﬁé'ébntiﬁuaf:s'su’destino y .aungue

daiyisu‘salida. El reembar-~

de res 5nr€ac§6n cuando tiene por objeto

se“enviania-otraiaduana

inpediatai o para,ﬁa-contih_ééiﬁn.dé*su almacenamiento” ¥

El principio general gue rige las 'exportaciones en nuestro
gigtema legal es el de ' 'a libre exportacion de toda clase de
productos y mercanciac, salve jqua e} Ejecutivo Fedaral establezea

unz prehibicion de tipe general o se fije un contingente,

Existen dos instrumentos legales que regulan la politica

comercial de las exportaciones:

13 La tarjfa general de cxpertacion vy,

o 2 Los permisos de exportaciaon.

La Tarifa del Impueste Generai co Exportacién

tablece  los dere-

0
o
o
»
-
0
Iy
n
)

Este instrumente de politica
chos o0 impuestos aduaneros que deben pagar los productos y

merzancias nacionales al salir de} territoric zduaners nacional.

" Jorge Witker y Leonei Pérex Niete. op. zit. p.p. 35
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Técni{icamente la tarif;,n arance) se compone de la nomencla-
tura arancelarja y los ‘derechos o impuestos  proplamente tales.

Fue -publicada-en el Diario: Oficial del 23 de Diciembre de 1974.

La tarifa nacional se estructura con base en la Namenclatura
Arancelaria de Bruselas (NAB) y los impuestos se establecen de

acuerdo con la cuota ad valorem.

La tarifa en estudio consta de 2,839 fracciones. De ellas,
s6lo 550 estaban originariamente gravadas mientras 2,323 estaban

libres de impuestos y se prohibia la exportacién de solo 86,

Decimos originariamente, pues por Decreto del Ejecutivo
Federa! de fecha 8 de Septiembre de 1976 se establecid con una
cuota ad valorem de 20% para las fracclones comprendidas en las

partidas de los capitulos 1 al 18 inciusive,

El mencionado derecho sobre las exportaciones de productos
incluidos en lags partidas indicadas se establece de acuerde al
precio de <compra del dolar estadounidense en e! mercado de

sistema bancario, segin informe de! Banco de México.

Ahora bien este impuesto fue sustanclalmente modificado por
el Decreto conjunto de la entonces Secretaria de Industria y
Comercio, y Hacienda y Crédito Piblico aparecido en el Diario

Oficial el 25 de Octubre de 1976. Este nuevo decreto exime de

37



‘todélimpuesto a los productos manufacturados y semimanufactura-
dos, tales como artesanias, hilados, tejides, enlatados, calza-
dos, libros, farmacéuticos, eléctrico-electrénicos, vidrio, linea
blanca, etc. Impone una tasa ad valorem de 9% a las exportaciones
agricolas.tradlcionales: una de 5% a aquellos productos primario-
alimenticios que tienen mas valor agregado, como mariscos conge-
lados, legumbres y hortalizas desecadas, etc.; y tasas superiores
especiales (entre 18 y 50 por cienta) a productos que tienen un
mercado {nternacfonal faveorable, como café y petrdleo. Esta nueva
disposicién deja vigentes las tasas del decreto de 8 de Septiem-
bre de 1976 para productos minerometalirgicos, sometidos a un

tratamiento fiscal especial.

Las reglas generales de la tarifa de exportacién son las
cuatro que sirven de base a ia NAB. Sus reglas complementarias
nacionales son catorce, que obviamente obedecen a la composicitn

del comercio exterior de México.

Los impuestos o derechos estdn basados en la nocién de ad
valorem. Deben ser calculados por la Aduana en funcidén de los
precios oficiales que périddicamente elabora la Secretaria de
Hacienda y Crédito Pablico. Esta fijacitn se hace comparando los
precios promedios Internacionales y en estricto apego a las
normas y practicas del comercio internacional y a los compromisos

que México tiene con sus compradores {nternacionales.
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1.4 LAS TMPORTAC!IONES -

Concepto

"L'arimportacibn ot na ‘operacith por la que un producto de
procedencia extranjera se ‘dedica al consumo. interlor de un
territorio aduanero, previq pago de los derechos de aduana vy de
su importe en divisas extranjeras o en divisas naclonales trans-

feribles®

De ésta definicidn se desprenden dos elementos esenciales de
toda importacién:
a) Introducir productos o mercancias del exterior, y

b) Destinacidon al consumo interno.

La destinaciodn al consumo interno de las mercancias requiere
del cumplimiento de los derechos de aduana. Por tanto incluye
como condicién esencial el pago de estos derechos de aduana. Por
tante incluye como condicioén esencial el pago de estos derechos y

el cumpl!imiento de las formalidades a que esta subordinada dicha

operacion.

Conviene aclarar que la importacitn se efectiia en funcién de
la nocién de "territorio aduanero":; "Se entiende por territorio

aduanero una zona en la cual circulan libremente las mercancias

% Jdem. p.p. B8,



es deéir;' sin ninguna formalidad ni control, cualquliera que sea

su . origen .y procadencia"'ﬁ

Lo normal es que las aduanas (puertas de entrada o de salida
del pais de mercaderias y personas) se encuentran situadas en las
fronteras mismas de la nacion, de modo que todo el territorio
circunscrito por ellas coincida con el naclonal. Este principio
general empero, tiene varias excepclones técnicas y practicas que

podemos enunciar brevemente:

al Parte del territorio nacional queda exclui{do de hecho
del territorio aduanero (espaclio que queda entre la
avanzada y 1a frontera por ejemplo la Zona Libre par-
cial del estado de Sonoral.

b) Parte del territorio faderal nacional se considera
excluido del territorio aduanero por ficeidn de 1a Ley
(por ejemplo, la extraterritorialidad de los Almacenes
Nacionales de Deposito, S.A., del Aeropuerto Interna-
cional Benito Juarez de la ciudad de México).

c) Parte de dominio no nacional o de territorio extranjero
se considera incluido en el territorio aduanero (ejem-
plo, la existencia de un arancel externo comin en el
Mercado Comun Europeo}.

d) El territorio nacional comprende dos o mas territorios
aduaneros (productos elaborados en el marco de un

acuerdo en el contexto de la ALALC).

1§ Idem. p.p. 89.
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érr@thrio# ;nécionales,de7‘dos,o més- estados com-

‘:mlsmoﬂter;jtdrlo aduanero.;

Se'disfiﬁguen fundamentalmente dos:
a) Las {mportaciones industriales y

b) Las comerciales

Las importaciones industriales se refieren a productos que
una empresa adquiere en el extranjero para su aprovisionamiento o
el de sus equipos. Son los bienes de capital, equipo industrial,
partes y refaccliones, materjias primas escasas o inexistentes en

el mercado interno.

Las importaciones comerciales se refieren a la adquisicion
de productos extranjeros para ser incorporados al mercadoc interno
en forma de productes terminados., Estas importaciones, califica-
das por algunos como: “"superfluas o no necesarlas™ son utilizadas
por wvarlos paises para acrecentar la competencia interna y
posibilitar el comparar las calidades entre productores de
distintas naclones. Sin embargo por razones de balanzas de pagos,
los paises en vias de desarrollo generalmente prohiben este tipo
de importacliones o cuando menos, la limitan a contingentes
minimos. También se incluyen entre las importaciones comerciales

(aunque no pueden clasificarse de superfluas) las de productos

41



as‘naclones 'a veces se.ven obligadas a efec~

~déménqé' interna_en razon de la Insuficiente

L; l'egibslaci”én aduanera de los Estados Unidos Mexicanos en
su narrfi‘ic;.llo G;:l distingue cinco tipoé de 'reg‘imenes de {mportacién:

1 Definitiva,

11 Temporal.

111 Depodsito fiscal.

v Transito de mercancias

v Marinas - turisticas.

La importacién definitiva es definida como "el arribo de

mercancias extranjeras destinadas a su uso dentro del pais", 1?

Cuando una mercancia es Introducida a el pais, nuestra
legisiacién establece los regimenes aduaneros que han sido
mencionados, el definitivo implica que la importacion de mercade-
rias es para el uso y consumo dentro del pais, sin embargo la
temporal es aquella que retornard al extranjero en el mismo
estado o que se transformard o reparard para salir del pais

posteriormente.

Wiegislaci 6n Advanera. Porroa, México, 1892,
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Ahora bien, l1o0s regimenes definitivbs suﬁ éomunes tanto a la

! exportacion como a la importacibﬁ, y'se ,sujétarén al correspon-
diente pago de impuestos asi como al cumﬁlimisnto de las obliga~-
ciones en cuanto a restricciones y al de las formalidades en

cuanto-a su despacho.

En cuanto al régimen de depdsito fiscal éste se establece
cuando la mercaderia se encuentra dentro de Ia jurisdiccion de
1as autoridades aduanales para dirimir su legal estancia en el
pais o para remitir a su pais de origen o para esclarecer su

situacion legal en el pais

El transito de mercancias asi como las marinas turisticas y
los automéviles de campamento sgon importaciones transitorias vy
que en un determinado lapse de tiempo saldran de! territorio

nacional.

El régimen administrativo juridico de 1las importaciones
nacionales se encuentra regulado por dos instrumentos de politica
comercial: e} arancel de aduanas, juridicamente 1lamado "tarifa
general de Importacion" y los "permisos de importacion definiti-

va".,
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‘1 .5 Eii_ I\FII\PJCZEEL. DE ADUANAS
Conceptn~

"Los aranceles de aduanas son las tablas de derechos a
percibir sobre la importaciotn, exportacion o transito de mercade-
rias que en un Estado establece de acuerdo con las necesidades de

su economia de produccion y consumo"l?

Como Instrumentos de politica son {mportantes en su caracter
de fuentes de recaudacién, de correctivos econdmicos y como parte

de la politica comercial.
Clasificacién

Se clasifican en aranceles de exportacisén, de importacién vy
de transito. Los de exportacién gravan el envio al extranjero de

productos nacionales o nacionalizados.

Los de transito son aquelles que imponen derechos a las
mercancias gque proceden'de un pais extranjero y que van-con
destino a otro. Los aranceles de Importacidn son aquellos que
establecen derechos sobre blenes o productos que proceden de un

pais extranjero y que se destinan al consumo interno. Estos

16 Jorge Witker, EI arancel de aduanas como fnstrumente de politica
econdmica, Editorial Juridica de Chile, Santiago 1967. p.p.7
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tributos son’-los éqe( aterialmente conforman lo que en politica

’comgrclalT-sg d n ncéfeé @é aduéna" y-los que tienen mas

incidencia e impért;peiA econémica.

Estructura.del Arancel de Aduanas
En’ todo arance] distinguimos dos partes fundamentales: las

nomenclaturas y los derechos de aduana proplamente tales,
1.5.1 LA NOMENCLATURAS.

Las nomenclaturas arancelarias son las listas racionales y

metodicas de las mercancias objeto del! comercio internacional.

Constituyen sistemas de ordenacion y clasificacion operativa

del universe de los bienes de Intercambie mercanti! entre los
Estados.
Son les que un autor llama "la literatura de los aranceles™.

Estas nomenclaturas pueden ser alfabéticas, metédicas y analiti~-
cas, arancelarias y estadisticas, Entre las arancelarias se ubica
la de Bruselas (NAB) y entre las estadisticas la Clasificacién

Uniforme para el Comercio Internacional (CUCI).

Las mas importante y de aplicacidén casi mundial es la

Nomenclatura Arancelaria de Bruselas (NAB)., Esta nomenclatura
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deriva de la. de Ginebré} Eeniéndo,~su‘ aptgen proximo en. los
trabajos de la Unien"AduAﬁéfavEurbpea.‘ de : donde -resultt una
primera nomenclatura = de 1956( ééta'corregida y - actualizada, se

convirti6 finalmente en la NAB en 1955.

"La NAB se compone de 21 secclones, 99 capitulos y 1,095
posiciones obligatorias, mas dos facultativas., En la mayor parte
de las sececiones y capitulos en los que se agrupan en orden
metoédico y progresivo, las posiciones se hallan precedidas de
not;s interpretativas que forman parte de la nomenclatura y gque
tienen también fuerza legal. A la cabeza de la NAB figura un
conjunto de reglas generales para su aplicacidn. Dicho sistema
permite mayor concision en la redaccién de las posiciones y
define mejor el alcance legal de cada una de ellas, pues no debe
olvidarse que las clasificaciones arancelarias tienen satisfacer
no solo necesidades de orden técnico sino también de orden
juridico y fiscal“lq

Los paises firmantes de la Convencién de Bruselas se han
comprometido a respetar integramente 1o estipulado en los textos
originales franceses e ingleses de la nomenclatura proplamente

dicha, es decir:

a) Los titulos de las secciones y de los capitulos asi

comp su numeracion;

B, Witker y L., Pérez Nieto. op. cit. p.p. 92,
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b) Lo§ textos de las partidas -y su enumeracién;
c) ‘Las‘notgs legales de las secciones y capitulos, y

©..d) "Reglas generales’'de interpretacién.

En' materia  de "nomenclatura, el Consejo de Cooperacion
Aduanera dé Bruselas se encarga de asegurar su interpretacién y
aplicacidn uniforme, tarea que Ileva a través del Comité de la

NAB:

Para cumplir tal cometido el consejo puede dirigir recomen-
daciones a los estados firmantes, pedirles Iinformacién, asesorar-~
los y finalmente, considerar la posibilidad de fntroducir cambios
en la propia nomenclatura, Actualmente, sus resoluciones {nter-
pretativas y arbitrales conforman una Jjurisprudencia de alto
valor técnico que coadyuva a la aplicacién uniforme en la esfera
del comercio Internacional. Es necesari{o seflfalar que en 1987 el
consejo efectud wuna revision total de la NAB, accitn que se
conoce como la "Gran Reforma™ que actualizo adn mas sus clasifi-

caciones.

Finalmente conviene mencionar que dadas Jas ventajas de
unidad y precisitén que ofrece la NAB, ésta se encuentra vigente
en la Comunidad Economica Europea, en la Asociacién de Libre
Comercio, en la Liga de los Estados Arabes, en la Asociacién de

Libre Comercio del Sudeste Asi&tico ¥ en la Asociacién Latino-
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:amériéané de organismo’regional -de {ntegracién

lJé§~partes contratantes la

l'as ' ‘negociaciones anuales y las

egionales de'come}bib;.Tal nomenclatura es conocida

camo ‘NABALALC.

México comenzt su. adopcién en 1864 s6lo a efectos de su
arancel de Importacién, como una forma de modernizar sus técnicas
aduaneras y de cumplir con el compromiso suscrito al firmar el

Tratado de Montevideo en Febrero de 1960,
1.5.2 Los Derechos de Aduanas en Strictu Sensu.

Los derechos aduaneros son los tributos directos sobre las
importaciones, juridicamente calificados de impuestos, cualquiera
éue sea su denominacién, forma de recaudar o destinacign. En
doctrina, se considera tributo aduanero todo impuesto que grava

el comercio internactonal?

Ahora bien, el ecalculo de lo adeudado por concepto de
derechos aduaneros establecidos en un arancel puede expresarse

sobre dos bases:

a) Se calcula el gravamen sobre cantidades fisicas expre-

sadas en determinadas unidades métricas.

D c.F.R. HManuel Fuentes L. E! comercio exterior y sus obstaculos,
Editor{al Tecnos, Madrid, 1955, p.p. 69.
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b). El tributo se determina en fhncgen‘del valor o precio

‘que tenga la mercancia importada.

Con relacién al valor o precio es frecuente encontrar en los
aranceles las slguienteé bases Impositivas: valor CIF (costo,
seguro y flete); valor FOB (precioc libre a borde); valor FOB mas
el aumento de porcentaje uniforme a titulo de flete y seguro;

valor de exportacién, valor aduanero, etc.

De los sistemas anteriores emana la tradicional clasifica-

cion de los aranceles en especificos y ad valorem.

Los arancelies especificos son los que establecen derechos
que se aplican sobre mercancias, segtn el nimero de unidades, el
peso o el volumen, Es decir, gravan las mercaderias de acuerdo
con su peso, cuenta o medida y se expresan generalmente en una
determinada suma de dinero en moneda nacional (por ejemplo, 1
nuevo peso por litro de vino importade), sin consideracién de su

precio o valor CIF,

Los aranceles ad valorem o derecho-cuota ad valorem son los
que establecen derechos segin el valor de! producto importado, el
que puede ser, como sefialamos, valor de exportacidén, valor * CIF,
FOB o 1incluso un valor legal fijado wunilateralmente por la
legislacidn del pais importador (por ejemplo, 20% sobre el valor

CIF de un producto).
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CAPITULO 11
LLOS ORGANISMOS DEL CONTROL Y AFPOYO

AL COMERCIO EXTERIOR

Cuando sefalamos las fuentes juridicas que regulan el
comercio exterior, Iindicamos que el Ejecutivo Federal tiene a su
cargo el control del! mismo. Para cumplir esta tarea, el Ejecutive
ha entregado y delegado competencia, especialmente en las gecre-

tarias de Estado asi como en otros organismos descentralizades.

Ahora bien, para el estudlo, planeacién y despacho de los
negocios del orden administrative, el poder Ejecutivo cuenta con
las secretarias de Estado, de las cuales mencionaré aquellas que

tienen incidencia en el tema tratado por esta tesls.

50



‘idinem‘s~los‘organismos estatales en

Para nuestro’estuﬁiavd

dos grandes grupos: 5

a) - Los orgaﬁﬁs‘ bl centralizados, y

b) Los déscgn{rall:adq

2.1 DRGANISMOS PUBLICOS CENTRALIZADOS LAS SECRETARIAS

DE ESTADO.
Secretaria de Hacienda y Crédito Pdablico.

Segin lo dispuesto por el articuio 31 de la Ley Organica de
la administracion Pablica Federal correspondiente a esta Secreta-

ria, el Despacho entre otros asuntos:

1) el formular log proyectos de leyes vy disposiciones
fmpositivas en e! ramo aduanal,

2) cobrar impuestos, derechos y aprovechamientos aduaneros
que establezcan.las leyes,

3) dirlgir los serélcios aduanales,

4) practicar visitas y reconocimientos de existencia en
almacenes, esto con el objeto de verificar el cumpli~

miento de las disposiciones aduaneras.
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Di{rscolén General de Aduanas. E! Reglamento Interior de la
" Secretaria de Hacienda y Crédito Publico seffala las siguientes
atribuciones de esta direccidn general:
a) La administracion, coordinacidén y control de impuestos,
derechos y aprovechamientos aduanales,
b) Vigilancia de! cumpiimiento de las leyes, reglamentos y
disposicién relacionadas con la materia aduanal.
c) Ti{ene facultad para iniciar, tramites y resolver los

procedimientos que se ariginen por las acciones de

contrabando.

d) Instruir expedientes de multas, llevar el registro de
los agentes aduanales y, en general, intervenir en
todos los asuntos en que el interés fiscal sea trans-

gredido c¢on ocasién de una operacidn de comercio

internaclional.

De tanta importancia como las funciones de la Direccidn
General de Aduanas son las que se entregan, a dos direcciones en
el Aambito de la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico. Nos
referimos a la Direccidn General de Estudios Econdmicos-Hacenda-~
rios y a la Direccidén General de Promocidn y Asuntos Internacio-

nales.

Secretaria de Comercf{o y Fomento Industrial

La Ley - Organica de !la Administraci6én Piblica Federal esta-

blece en su articulo 34 que a esta dependencia corresponde el
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yﬁééra @5 de.la  industria,
-interior, -abasto ‘y,§preclos de! pais; con

biénééry servicios de la Administra-

2fon Piblica Federal:

‘También a esta secretaria  corresponde el fomentar el comer-

=lo0.exterior del' pais.

Uno de los renglones mas significativos de esta entidad es
3 estudiar, proyectar y determinar los aranceles y fljar los
sreclos oficiales, haciendo oido a las opiniones de las secreta-
c.as de Hacienda y Crédito Publico y aquellas que tienen injeren-

2ia en esta determfinacion.

Determina también las restricciones para los articulos de
sxportacién e Importacién y también fija 1los criterios para el

sstablecimiento de los estimulos al comercio exterior.

Otra funcion muy relevante es la de asesorar a la {niciativa

srivada en cuantao al establecimiento de nuevas industrias en el

4

we el ramo sea la exportacién de manufacturas nacionales; y asi

sromueve y orienta a la industria nacional.

"Para hacer efectiva la facultad de fomento y proteccian a
.& 1industria naclional, por decreto del 22 de Marzo de 1848 se

avtorizd a esta secretaria de Estado a determinar las mercancias
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. que .deben quedar sujetas a permisos de importacion o exportacidn.
A las fecha esta ‘facultad constituye un poderoso instrumento de
regulaciéh dé]vcomercip de nuestro pais y de la economia nacio-

nal“2{

-'Elrﬁég]améﬁto Interno 'de esta Secretaria establece las

siguientes dependencias que intervienen en el comercio exterior:

. Direccitén General de Asuntos Econémicos 'Internaciana-
les.

L Direccion General de Comercio.

L] Direccitn Genera! de industrias.

L] Direccién General del Registro Nacional de Transferen-

cias de Tecnologia.

Ademds, depende de esta Secretaria el Instituto Mexicano de

Envases y embalaje.

Secretaria de Relaciones Exteriores.

Corresponde a esta Secretaria, segun el articulo 28 de la
Ley Organica de la Administracidn Piblica Federal el atender los
sigulentes asuntos que tienmen Incidencia en el comercio interna- -

cional:

e Jorge Witker y Luis Pérez Nieto, op. cit. p. 143
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’élvérpmanr, propiciar y asegurar la coordinacién de accio~
nes enye) exﬁerior de las dependencias y entidades de Ja Adminis-
tracion Pabfﬁéa Federal; y sin afectar el ejercicio de las
a£¥;bﬁéioﬁes que a cada una de ellas corresponda, conducir la
‘éolitlca exterior, para lo cual interviene en toda clase de

tratados, acuerdos y convenciones en los que el pais sea parte.

Ademas dirige y orienta al servicio exterior mexicano en sus
corresponsalias diplomaticas en el extranjero, y por conducto de

los agentes designados a tal servicio.

Vela en el extranjero por compatriotas en cuanto a su

proteccitn; y proporciona auxilio judicial.

También legaliza las firmas de los documentos que deban
producir efectos en el extranjero, y de los documentos extranje-

ros que deban producirios en la repiblica,

Para el cumplimiento de estas funciones, existen en la
Secretaria de Relaciones Exteriores las sigulentes oficinas que

tienen {ntervencidn en la regulacion de! comercio exterior:

] Direccitn General! de Organismos Internacionales.

[} Direccitn General! del Servicio Consular.

L} Direccién General de Cooperacion Técnica Internacional,
L] Unidad de Coordinacion lconémica Internacional.
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Sacretdriasz'Ag foultura y RecursosiHidraulicos.

los.siguientes

Pragramgr Yy fomenta? técﬁicaménterrla mpr;d;;ciﬁﬁ de todﬁs
aquellos impuéstos agricolas, apicolas, ganaderos,:etc. que seran
productos de exportacion, asi como difundir aquellos métodos y
procedimientos destinados a obtener un mejor rendimiento destina-

dos a obtener un mejor rendimiento en la agricultura y en todas

aquellas ramas ya enunciadas.

La regulacidn de estos aspectos que inciden en el comercio

exterior se realiza a través de las siguientes oficinas:

L] Direccitn General de Asuntos Internacionales.

[ Direccitn Genera) de Agricultura,

L] Direccién General de Economia Agricola.

e Direccitn General de Sanidad Vegetal.

L] Direccion General de Ganaderia.

L Direccitn General de Aprovechamientos Forestales.
L] Oficina Coordinadora de Asuntos Algodoneros.

Secretaria de Salud

De conformidad con lo preceptuado por el articulo 39 de 1la

Ley Organica de la Administracion Publica Federal, corresponde a
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o

eéﬁq;dgp?ﬁdengia,ﬂél;Ejécgtivn éi despacho de asuntos; Tales como
el de di?‘gir‘yla’b;iigica sanitaria especial en los puertos,
cost;s Y. 'f}ﬁnferés con . excepeldén de las agropecuaria, salvo
cuandﬁ'exista‘la presunci én de que pueda afectar la salud humanaj;
también realiza {nspecciones sobre el control higiénico de

comestibles y bebidas que son sujetos de exportacion.

lgualmente corresponde a esta secretaria ejecutar un control
sobre preparaclon posesion uso o suministirc de drogas y productes
medicinales a excepcldén de los de uso veterinario y que no estén

comprendidos en la Convencion de Viena.

Para desarrollar estas actividades, y de acuerdo con el
Reglamento Interior de esta secretaria de Estado, existen las

siguientes dependenclas:

. Direccidén General de control de Alimentos, Bebidas y
Medicamentos.

. Direccion de Asuntos Internacionales.
Secretaria de Comunicaciones y Transportes

Es indudable la relevante importancla que tiene esta Secre-
taria de Estado en el quehacer comercial internacional, segtn ia
Ley Comercial Internacional, segin la ley que se ha citado, a
esta dependencia corresponde, en lo concerniente al tema que
estamos abordando, el otorgar concesiones y permisos para esta-

blecer y operar permisos para establecer y operar servicios
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aéreos ‘en’el territorio nacional, fomentar y regular su funciona-

mieﬁid; 

< En tal - sentido también vigila la administracién de los

= aefcpuértos. Control de transito y seguridad de los mismos.
“!En"cgénto -a ferrocarriles le corresponde el construir vias
:férreas; patios y terminales de caracter federal, asi como su

vigitancia y funcionamiento de operacién,

Participa en las convenios para la construccién de puentes

internacionales, as: como para su explotacién

Adjudica y otorga contratos, concesiones y permisos para el
establecimiento y explotacién de servicios relacionados con las
comunicaciones por agua; como coordinar en los puertos maritimos
y fluviales las actlvidades de servicios maritimos y portuarios,
los medios de transporte que operen en ellos y los servicies
principales, auxiliares y conexos de las vias generales de
comunicacién para su eficiente operacidn y funcionamiento, salvo

los asignados a la Secretaria de Marina.

Para hacer efectivas estas atribuciones, la Secretaria de

Comunicaciones cuenta con las siguientes dependencias:

L] Direccién General de Correos.
. Direccién General de Telecomunicaciones.
L] Direccién General de Aeronautica Civil.
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Maniobras .y Servicios

® . Direccién General’’de Tarifas

Canexcs.v

e bffecdidn‘G;né}Ei de Cancgs ones:y. Permisosidé;Rédiofu-
sion, »' : :

N : Cdm}sidniéoﬁ;u)tiva>deATarifas

Secretaria de Defensa Nacional
De ‘acuerdo él articulo 29'de la Ley Organica de la Adminis-
tracifn Pablica Federal corresponde a esta Secretaria el interve-

nir en la construccidn de toda clase de vias de comunicacion,

terrestre y aéreas.

Maneja los Almacenes del Ejército y de la Fuerza Aérea en
cuanto a la importacion y exportacioén de toda clase de armas de

fuego, municliones, explosivos, etc.
Secretaria de Turismo.

Segun lo preceptuado por el articulo 42 del cuerpo legal que

hemos citado, corresponde a esta Secretaria, entre otras funcio-

nes:

El formulas ¥ conducir la politica de desarrolio de la
actividad turistica nacional; y promover y opinar el otcrgamiento

de facilidades y franquicias a los servicios turisticos y parti-
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clpér ‘c§ﬁvla S;ﬁrefaria de Hacienda y Crédito Pablico, en la
d;fe;ﬁiaaciﬁn,de criterios generales por el establecimiento de
los eétimulus fiscales necesarios para el fomento de la actividad
iufiét}cg, ? admini{strar su aplicacidn, asi como vigilar ¥y

" evaluar sus resultados.

Emite opinién ante la Secretaria de Comercio y Fomento
Industriat , en aquellos casos en que la inversién extranjera
cancurra en proyectos de desarrollo turisticos o en el estableci-

miento de serviclos turisticos; y

Promover o en su caso, garantizar en coordinacién con la
Secretaria de Relaclones Exteriores, el desarrollo turistico en

el exterior,

El Reglamento Interno cresd, para el desarrollo de las

atribuciaones mencionadas, Jas siguientes dependencias:

[ ] Direccidn Generdl de Promocitn y Fomento.
[} Direccién General de Servicios Juridicos.
L] Direccion de Prensa y Difusion,
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‘2.2 DRGANISMOS ‘PUBLTCOS DESCENTRALIZADOS.

_ﬂlhéiiﬁugo!ﬂeg!caﬁo de Comercio Exterior. ( IMCE)
Este Instituto, cuyo objetivo es el dar. un nuevo enfoque a
tan . importante actividad econdmica, se cred el 29 de Diciembre de

1870.

Es una persona moral de derecho piblico, y por disposicién
expresa de la Ley es un organismo descentralizado con personali-
dad juridica y patrimonio, quien se cred con el fin de promover
el comercio exterior de nuestro pais, coordinar los esfuerzos
tendientes a estimulos y fungir como organo aseser en esta

materia,

Asumié las funciones que hasta este momento desarrollaban
los siguientes organismos: El! consejo Naclonal de Comercio
Exterior; E! Comité Coordinador de la Promocién Exterior; EI
Centro Nacional de Informacion sobre Comercio Exterior; El comité
de Importacioén para la Proteccion del Comercio Exterior de México
y el Departamento de Intercambio Compensado de! Banco Nacional de

Comercio Exterior, S.A.

Todos estos organismos constituyen verdaderos antecedentes

del Instituto que ahora estamos estudiande.
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a)

b)

c)

d)

e)

" Fomentar el comercic. exterior -de México en todos sus

aspectos.,

Estudiar, proyectar, dar forma en planes y politicas de
comercio exterior; coordinar las actividades de los
sectores piablicos y privado en esta materia, asi como
fungir como 6rganc de consulta en este ramo.

Estudiar todos los problemas relacionados con el comer-
cio exterior, promover asociaciones de productores,
comerciantes y exportadores con el fin de incrementar
el comercio exterior; estudiar e investigar qué mercan-
cias pueden tener demanda en el exterior.

Sugerir a las autoridades competentes y a las asocia-
ciones de industriales, el establecimiento de indus-
trias y de otros actividades que puedan tener como fin
especifico la ﬁanufacturera de articulos destinados a
la exportacién.

Colaborar con al secretaria de Comercio y fomento
Industrial en la determinacion de normas de calidad de

los productos exportables.
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) . p rtgqpf¢s s9Sfé 1as'posibilidades que

7 ‘:érﬁ;pééhal en un momento determi-

‘ﬁ;d;r‘ asﬁ‘éomo:jauxllig;lﬁs en"la colocacion de sus
p;aapétcs. .

é)f fPé;ﬁékcionab asesoria a los exportadores en materia de

empaque, diseflo industrial, registros de patentes vy
marcas internacionales, etc.

h} Emitir opinfones que le solicitan las diversas depen-
dencias del Ejecutivo Federal sobre aranceles de impor-~
tacidén o exportacion, estimulos fiscales y créditos
de Comercio Exterior.

1) Opinar a solicitud de ia Secretaria de Relaciones Exte-
riores, sobre tratados comerclales internacionales que

proyecte celebrar nuestro pais

E]l Consejo de Administracidn de este Instituto esta integra-
do por un representante de cada una de las sigufentes Secretarias
de Estado: Hacienda y Crédito Puablico, Comercio -y Fomento Indus-
trial, Relaciones Exteriores, Agricultura y Recursos Hidraulicos,
Comunicaci6n y Transportes y Marina. También forman parte de este
Consejo un representante‘de cada una de las sigulentes institu-
ciones: Banco Nacional de Comercio Exterior, S,A., Confederacién
de Camaras Industriales, Confederacién de Camaras Nacionales de
Comercio, Camara Nacional de la Industria de Transformacién y
Asociacion Nacional de Importadores y Exportadores de la Repibli-

ca Mexicana.
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Mediante 1a utilizacl'én’de los ‘servicios que. el IMCE ofrece

los r ‘vﬁugdgnf
'».:‘:,é¥gor€aé. :
Exﬁ ;thiéérysﬁswproducfost‘
9 “Integrar la oferta de sus productos para promoverla en

el exterior.

'ﬁ Infarmarse sobre las fracciones arancelarias y sobre
los impuestos, impuestos que paga cada producto en el
pais donde se quiere exportar.

[ ] Obtener las tasas de financiamiento mas ventajosas,
utilizando los elementos apropiados que ha creado el
Gobierno Federal.

. Negociar el flete mas adecuado para llegar competitiva-
mente con los productos a los mercados internacionales.

. Utilizar el medio de transporte m&s apropiado,

L] Gestionar permisos de exportacién y de importacidn
temporal destinada a la reexportacion.

. Conocer las potencialidades de nuevos mercados para los
productos.

L] Mantener informados del movimiento de los precios de
los productos de exportacion en el mercado internacio-
nal.

. Utilizar adecuadamente su capacidad de produccidn para
aumentar sus ingresos a través de Jas exportacicnes.

L] Encontrar el socio adecuado, en el pais o en el extran-
jero, para iniciar producciones que tengan demanda

internacional creciente o que sustituya importacianes.
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»Frbmover sus productos en el mercado Internacional con
lﬁs técnicas mas avanzadas de comercializacion.

Conocer oportunamente las demandas de otros paises, asi
come las licitaciones internacionales.

Participar en ferias y misiones comerciales.

Preparar sus viajes de negoclos utilizando los contac-
tos que brindan los veinticuatro consejeros comerciales
de México en el exterior.

Actualizar y mejorar el disefio de sus productos y empa-
ques de acuerdo con las tendenclas del mercado interna-
clonal.

Editar folletos y catalogos que promuevan sus productos
en el exterior.

Capacitarse mediante cursos especializados en las
diferentes ramas del comercio Internacional.

Aprender idiomas extranjeros que faciliten su negocla-
cion comercial.

Conocer las especificaciones técnicas y las normas
nacionales e internacionales de calidad para adecuar a
ellas sus productos.

Colocar sus prsductos en e] mercado exterior a través
de las bodegas IMCE.

Presentar ante la IMCE las reclamaciones derivadas de!l
incumplimiento de las operaciones de comercio exterior,

para que las atienda y trémite.

85



’Sﬁbsrl'ste_‘n a la. 'fecha tres importantes entidades que parale-
lamentg,y?en colaboracidén con el Institutos Mexicano de Comercio

Exter;b; fealizanVlmportantes tareas al! comercio exterior:

- él Banco Nacional de Comercio Exterior, S.A.
b) E]l Fondo para el Fomento para las Exportaciones de
Productos Manufacturades (FOMEX).

-2 El Comité DE importaciones del Sector Publico.

El IMCE reatiza ante estos organismos funciones de coordina-
cién, "Y con el fin, de proporcionar al! exportador asesoria sobre
laos tramites y procedimiento para realizar con mayor eficacia

sus transacclones"z{

Banco de Méxica, S5.A.

Por mandato expreso del articulo 28 Constitucional, el 25 de
Agosto de 1925 fue creado el Banco de México, con el fin de
realizar funciones de Banco Central. Actualmente esta importante
institucioén esta regulada por la Ley Organica del Banco de
México, S.A., publicada en el Djarfo Oficial el 31 de Mayo de
1841, que le da el caracter de una empresa de participacion

estatal mayoritaria.

z Fragmentos tomados de la Ley que crea el Instituto Mexicano de Comer-
cio Exterior, art, tercero, cuarto quinto y sexto de! Dlario Ofifcial, 31 de
Diciembre de 1970.
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ste Banco tiene las

Vmigidhryici}éﬁfécién y los cambios sobre el
REERS e*teriorl’

B E Aituar como agente financiero .del Gobierno Federal en
]aé operaciones de crédito externo e interno, y en la
emisi6n y atencion de empréstitos publicos.

c) Part{cipa en representacioéon del Gobierno y con la
garantia del mismo, en el Fondo Maenetario Internacional

y en el Banco Internacional de Reconstrucecion y Fomen-

to, asi como operar en estos organismos.

"La maxima autoridad del Banco es el Consejo de Administra-
cién, cuyas atribuciones consisten en determinar Jas normas
generales que regiran las operaciones que afecten el volumen y la
composicion de la circulacidon monetaria, las de compra y venta de
oro y las que realicen en moneda extranjera, la obtencidn de
prestamos con garantia de valores, oro, divisas o plata de la
institucion y los depositos de oro y plata que el banco haga en

el extranjero'"23

Veamos ahora algunas funciones especificas que desarrolla el
Banco .de México, S.A. a través de las dependencias que se han

creado para tal efecto.

z J. Witker y L, Pérez Nieto. op. cit. p. 162,
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La 'subdireccién de asuntos extranjeros es -quien ejerce las
funciones de planear y dirigir las palitibas monefarias, cred{ti-
cias y de Investigaclén econsmica, cuya administraci6n se enco-

mienda a- las gerencias adscritas de su area.

Existe también la Gerencia Divisional de Organismos Interna-
cionales 1la cual se encarga de administrar y supervisar el
desarrollo de las actividades relativas a organismos internacio-
nales, llevando a cabo estrateglas de relacienes interdependen-

clas,

lgualmente supervisa el financiamiento al sector piblico y a
las empresas de la {iniclativa privada con quienes mantiene

vinculos.
Aeropuertos y Servicios Auxiliares.

Ezta institucién fue creada por Decreto Presidencial del 10
de Junio de 1865, con el cariacter de organismo piblico descentra-
{izado con personalidad juridica y patrimonio propios. Segin el

articulo 20. de ese decreto, tiene facultad para:
a) Administrar, operar y conservar |os aeropuertos, pis-

tas, plataformas, edificlos y servicios complementa-

rios, auxillares y especlales.
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b) Recaudar los derechos que deban pagar las lineas aéreas
[y los usuarios en general, por los servicios que se les

presten,

Como los exportadores e importadores de mercancias utilizan
frecuentemente el sistema aéreo como medio de transporte para sus
productos, las relaciones que tienen con las distintas dependen-

cias de este organismo son necesariamente constantes.
Almacenes Nacionales de Dep6sito.

Al estudiar los antecedentes histéricos de esta dependencia,
vimos que estos almacenes se crean por decreto de fecha L1 de

Abril de 1837.

Hasta nuestros dias siguen prestando un invaluable servicio,
pues son un apoyo fundamental a los - empresarios en cuanto a
custodia y guarda de mercancias sujetas a operaciones de comercio

exterlor.

En la actualidad los almacenes naclionales de depssito estan
constituldos comeo una empresa de participaclién estatal mayorita-

ria, segin escritura constitutiva del 22 de Abril de 1936.

"En relacion con el comercio exterior, el sistema de almace-

namiento de mercancias en esta institucidén se encuentra regulado
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6n-Aduanera de-los Estados Unidos

,:EQS'almagenés nacioné\gs, dé dépdsito desarrollan las si-

gﬁieﬁieéAfuhéinnes:

a) Recibir en depdsito mercancias, efectos nacionales o
extranjeros de cualquier clase, por los que ya se
hubieren pagado los gravamenes fiscales correspondien-
tes.

b} Recibir productos, bienes o mercancias por los que no
se hubleren aun satisfecho los tributos aduaneros que
graven en las mercancias importadas.

c) Extender certificados de depésito o bonos de prenda,
con los que se acredite el depdsito o aimacenamiento de

mercancias.
Nacional Financiera, 5.A.

De acuerdo con su ley orgdanica del 30 de Diciembre de 1974,
esta Iinstitucion tiene a&tualmente facultades para operar como
Banco miitiple y ofrecer servicios bancarios integrados, ademas
de las funclones que desde su fundacidn habia venido desempefiando
como sociedad tanto financiera como fiduciaria y como- agente

financiero de! Gobierno Federal.

% CFR Ibidem. p. 185.
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rﬁétaf émpresanf creo’ porie eritura ‘constitutiva de 30 de

Junia de;193

“a). " Es una Instituci6én nacional de crédito.

b) En ningin momento podra&n tener participacion en alguna
forma, en el capital de esta empresa, gobiernos o
dependencias oficiales extranjeras, instituciones

financieras del exterior o agrupaciones de personas
extranjeras, fisicas o morales, sea cual fuere la forma
que revistan, ya sea directamente o a través de inter-
posita persona. El articulo 1lo. de la Ley JQrganica
incluso advierte que la wviolacién a esta prohibicién
tendré& como consecuencia la pérdida de acciones de que
se trate a favor del estado.

c) Uno de los objetivos sociales de esta institucitn, y
que es el que nos interesa, es el de promover, encauzar
y coordinar la Inversion de capitales en la organiza-
cioén, transformacitn y fusion de toda clase de empresas
industriales.

dy Nacional Financiera, S.A., es la agencla exclusiva en
el pais de las instituciones establecidas en el extran-
jero, para la emision o pago de los titulos de crédito

al portador a cargo de aquellas. Es decir si un expor-
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el

£)

h)

tador recibe el pago’ de su mercancia con un titule de

'crédito ‘al pnrtédor con  un cargo 'a una !nstifucidn

ésﬁablecida en el extranjero, para gestionar su pago
deﬁeré recurrir a la empresa ahora estudiada.

El Goblerno Federal tiene en todo tiempo la ohligacién
de responder por las operaciones concertadas por Naclo-
nal Financiera, S.A., con instituciones extranjeras
gubernamentales, intergubernamentales o privadas.

Esta prohibido a esta institucion conceder préstamos
para cancelar o refinanciar pasivos, salvo casas excep-
clonales que sean de interés para Ja economia del pais,
slempre que lo apruebe su Consejo de Administracion,

El Consejo de Administracién de esta sociedad tiene las
facultades mas amplias para administrar sus negocios, y
pueden {levar a cabo todos los actos que sean necesa-
rios, previa autorizacién de la Secretaria de Haclenda
y Crédito Pdblico, para establecer y suprimir sucursa-
les y agencias en cualqufer lugar de la Repiablica o del
extranjero.

Con la Ley Organica de Nacional Financlera, S.A., se
crea la Camlsién Especial de Financiamientos Exterio-
res, para asesorar la Secretaria de Hacienda y Crédito
Publico en las politicas generales y en la autorizacion
del endeudamiento externo que contrate el sector plbli-
co federal, esta Comisién esta integrada por el propio

secretario de Hacienda, por el director General de
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1 n#ih‘y Tecnologia

nstitucisén fue creada por Ley del 27 de Diciembre de

‘cnforhldad con su articulo lo, es un organismo piblico

.‘desgept}alizado con personaliidad juridica y patrimonio propios,

’7cuya~funéi6n primordial consiste en asesorar y auxiliares Ejecu-~

“tive Federal en la fijacién, instrumentacion, evaluacion y
ejecucidn de la politica nacional en el area de la ciencia y la

tecnologia.

El organo jerarquicamente superior es el Consejo Nacional de
Ciencia y Tecnologia, que esta regido por wuna junta directiva
integrada por doce miembros, ocho permanentes y cuatro tempora-
les, Los miembros permanentes son: E! Secretaric de Educacion
Piablica, quien tiene el carédcter de presidente de la junta; EI
Secretario de Comercio y Fomento Industrial, que actia como
Vicepresidente; El Secretario de Hacienda y Crédito Publico; E!
Secretario de Agricultura y Recursos Hidraulicos; EI Seccretario
de Salud; EI Rector de la Universidad Nacional Autonoma de
México; El Director Genmeral del Instituto Politécnico Naclonal y

el Director del Consejo Nacional de Ciencia y Tecnologia.
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qu ﬁiembros temporales de esta junta Directiva son dos
rectores o directores de  universidades o instlitutos de enseflanza
‘superior de los estados de la Repiblica y dos representantes de
los usuafios de . la investigaclon: el titular de wun organismo
descentrali{zado o empresa de participacién estatal, y un repre-
sentante del sector privado. Estos miembros temporales actian por
un periodo de dos aflos, durante el cual no podran ser removidos y

a cuyo termino no podran ser reelectos.

La designacién de los miembros temporales corresponde a los

miembros permanentes de la junta Directiva.

E! patrimonio de estos organismos se integra entre otros,
con los subsidios, particlipaciones, donaciones y legados que
reciba y, en general con los ingresos que obtenga por consultas,
peritajes, derechos de patente o cualquier otro servicio propio

de su objeto.

En relacitn con el comercio exterior, las funciones del
Consejo Nacional de Clencia y Tecnologia son las siguientes:

al Fungir como asésor del Gobierno Federa! en la planea-

cidén, programacion, coordinacién, orientacion, sistema-

tizacién, promocidn y encauzamiento de las actividades

que guarden relacién con la ciencia y la tecnologia, su

vinculacién con el desarrollo del! pais, asi{i como en sus

relaciones con el exterior.
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B

c)

d)

g)

Es' un- 6rgano de consulta obligatoria para todas las

~.dependencias del Ejecutivo Federal, organismos descen-

tralizados y empresas de participacion estatal, en

materia de {nversiones o autorizacion de recursos para
realizar proyectos de investigacidn cientifica y tecno-
légica, educacisan superior, importacién tecnoldgica,
pago de regalias, patentes, normas, especificaciones,
control de calidad y en general, en todo lo adecuado
para el cumplimiento de los fines de esta Institucion.
Asesorar a la Secretaria de Relaciones Exteriores en la
celebracitn de convenios internacionales sobre ciencia
¥y tecnologia e intervenir en el cumplimiento de los
mismos, asi camo en los organismos o agencias interna-
clonales relacionadas con su materia y en los que
participe nuestro pais en los términoc de los convenios
respectlives, o en su caso, conforme a Jo que disponga
el jefe del Ejecutivo Federal.

Tener conocimiento de la investigacion realizada por
extranjeros en México y asesorar al respecto a las
secretarias de Gobierno y Relaciones Exteriores.
Gestionar ante las autoridades competentes la sxpedita
internacién al pais de investigadores y profesores
extranjeros invitados por cualquier persona fisica o
moral para realizar investigacion en México cuidando
que esta corresponda siempre al! Interés nacional. Estas
autoridades quedan obligadas en tales casos, a otorgar
las facilidades necesarlas para acelerar los tramites.
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) interveni} ante las autoridades competentes para hacer
ég}l Y oportuna importacion de todos los elementos del
‘trabajo y apoyo que requiera la investigaclon cientifi-
ca ¥y tecnoldgica, opinando en cada caso respecto a la
Justificacion de la importacitn y cuidando que las
egpecificaclones de los bienes importados se ajusten a
las necesidades de nuestro pais, asi como a los progra-
mas de Investigaclon establecidos. Estas autoridades
estan obligadas a otorgar las facilidades necesarias
para que los procedimientos sean rapidos y eficientes.

g) Asesorar a la autoridad competente en la elaboracion de
especificaclones y ncrmas de calidad de las materias
primas, productos o manufacturas que se elaboren en
México, que deban importarse bajo normas de calidad y

especificaciones determinadas.

Comlisién Nacional Coordinadora de Puertos.

Por Ley de 27 de Diciembre de 1870 se cred esta Comision
Nacional que tiene por objeto coordinar en los puertos maritimos
y fluviales las actividades y servicios maritimos y portuarios;
los medios de transporte que operen en ellos, asi como también
los servicios, tanto principales como auxiliares y conexos, de
las vias generales de comunicacién, con el fin de obtener la

eficiente operacién y funcionamiento de los puertos.
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Es por esto que esta Comisién desempefla un destacado papel
en el comercio exterlior mexicano, pues ella tiene la responsabi-
lidad de un &gil y completo desarrollo de las actividades portua-

rias.

Con respecto a esta materia y a los blienes de dominio
maritimo, la comisién esta encargada de coordinar el ejercicio de

las atribuciones que correspondan del Ejecutiveo Federal.

Esta Comisién esti integrada por un representante de la
Secretaria de la Presidencia, gque debe ser el titular del ramo y
que tendrd el carécter de Presidente; adem&s la forma un repre-
sentante de cada una de las secretarias de Agricultura y Recursos
Hidr&ulicos, comunicaciones y Transportes, Gobernaciftin, Hacienda
y Crédito Pablico, Comercio y Fomento Industrial, Marfna, Salud,
Trabajo y Previsién Social y Turismo. Estas representaciones las

ejercen los subsecretarios correspondientes.

También concurren a Integrar esta comisidén un representante

de cada uno de los siguilentes organismos:

] Instituto Hexicéno de Comercio Exterior.

L] Petroleos Mexicanos.

] Ferrocarriles Nacionales de México.

. Almacene; nacionales de Depbsito.

L] Compaftia Nacional de Subsistencias Populares.
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CAFPITULO 111
ASPECTOS DE LA COMPRAVENTA

INTERNACIONAL DE MERCANCIAS

E!l Comercic Exterior se encuentra fundamentado en diversos
aspectos, pero sin duda el mas importante es el contrato de
campraventa internacional de mercancias, de este contrato tan

relevante se vio la necesidad de unificar reglas en esta materia.

Estas reglas datan desde 18930 y después en 1938 y las cuales
son conocidas como proyectos del Instituto Internaciona! para la
Unificacion del Derecho Privado de Roma, éstas sirvieron de base
al proyecto de La Haya, en 1958, y conocido c¢omo convencion sobre
la compraventa {internacional de objetos muebles corporales; y
posteriormente sirvisé de base para el texto mas reciente, ¥y que

fue aprobado en sesion por la rama juridica de la Organizacion de
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SALIR B 1a EiéBSJG;ECﬁ

la Naciones Unidas (CNUDMI) el dia 11 de abri) de 1980; y que se
denomina Convencién Sobre los Contratos de Compraventa Interna-

cional de Mercaderias (CCCIM) %

3.1 CONVENCION SOBRE LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA

INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

Esta inicid su vigencia el primero de enero de 1989, ésta
comprende un cuerpo de 101 articulos, Iinicia con un prélogo en el
que se determinan sus objetivos y expresan la exposicidn de

motivos de la misma, para dar paso a cuatro partes.

Parte | Ambito de aplicacitn y disposiciones genera-
les,

Parte I} Formacion del contrato.

Parte 111 Compraventa de mercaderias.

Parte 1V Dispesicicnes finales.

Pasemos al estudioc de cada una de estas 4 partes, a fin de
tener un panorama completo de la relevancia juridica de esta

convencion y de su conformacion.

% C.F.R, Arturo Diaz Bravo, Contratos Mercantiles, Editorfal Harper and
Row Latinoamericana, Méxice, 1982, p.p. 67,
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Pgrtg I,Ambifo de Aplicacién y Disposiciones Generales

-'Esté integrada  por los primeros 13 articulos, su aplicato-
'riedad’se circunscribe a los contratos de compraventa internacio-
nal; especificando cuando un contrato es considerado internacio-
nal, . ademds quedan al margen de esta convencién cierto tipo de

compraventas con motiveo de su forma o de su objeto.

En este apartado también se establecen las reglas para
{interpretar e integrar la misma convencidn, asi como para inter-

pretar los contratos de compraventa.

Es muy relevante lo establecido en el articulo 6 respecto a
la voluntad de las partes, las cuales podréan excluir la aplica~
clién de ta convencion o establecer excepciones a cualquiera de

sus disposiclones o modificar sus efectos.

Ahora blen, respecto a la interpretacion de ésta, se tendran
en cuenta su caricter internacional y la necesidad de promover la
uniformidad de su apljcacién y de asegurar la buena fe en el
comercio internacional, segun lo preceptda el articulo 7 del

capitulo 1i de la convencion.

Por otro lado, el articulo 10 nos preceptia que si una de
las partes tiene mas de un establecimiento, aquel que guarde una
mayor relaclisn con el contrato y su cumplimiento serd donde se

lleve a cabo dicha ejecucién del contrato.
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Si no se tiene establecimiento, entonces se tendra en cuenta

su residencia habitual,

Ahora bien, el contrato no requiere de solemnidad alguna, es
mas  ni siquia}a tiene que probarse por escrito ni tampoco estara
sujeto a ningidn otro requisito de forma, podr& probarse por

cualquier medio, incluso por testigos.
Parte Il Formacién del Contrato

Abarca los articulos 14 al 24; y su contenido es el de las
reglas aplicables a la oferta, la posibiiidad de revocarla o de
retiraria, la forma de aceptar y el momento en el que se perfec-

ciona el contrato.

Ahaora bien, como principioc general establece que la oferta,
lo mismo que la aceptacion surten efecto cuando llegan al desti-

natario, esta es la teoria de la recepcidn.

Cuando se reduce la respuesta a la oferta que pretenda ser
una aceptacitn y que sin embargo contenga adiciones, limitacliones
u otras modificaclones se considerara como rechazo de la oferta y

constftuird una contra oferta.

Esta contra oferta constitulirsa aceptacién si el primer

oferente o inicial no objete verbalmente dicha  contra oferta o
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;egﬂn lo preceptian  los
nique . cComentamos. También es

una - oferta podréa ser

25 al articulo B8 y est&

~subdividido ‘en 5 capitulos ¥ a su vez éstos en secciones.

El capitulo primero regula al contrato de compraventa, y en
el articulo 25 nos establece lo que se denomina como incumpli-
miento esenclal, y que es aquel perjuicie que una parte cause a
Ja otra y que la prive sustancialmente de lo que tenia derecho a
esperar en virtud del contrato celebrado salvo que la parte
responsable no hubiese previsto tal resultade, y que una persona
razonable de la misma condicitn no lo hubiese previsto en una

situacion semejante.

Asi mismo se establece en este capitulo en el articulo
veintisiete que la comunicacién entre las partes surte efecto en

el momento en que se explde.

En el articulo 28 nos preceptia que el contrato podra

modificarse por mero acuerdo entre las partes, y también que las

82



partes " quedaran 'nbligadas al  contrato por .escrito y aquella
estipulaéidn‘que‘exija que toda - modificacién al contrato sea por
escrléu no ﬁodré realizarse de otra forma, esto impiica los casos
en que es posible reclamar el cumplimiento especifico del contra-

to.

El segundo capitulo se refiere a las obligaciones del
vendedor, precisa la entrega fisica del objeto, asi como la
transmision de propiedad y documentos relacionados con éstas, el
momento, lugar y forma en que debe hacerse.Articulos 30 al 34,

mas adelante analizaremos ecsta entrega con los Incoterms,

La sigulente seccion de este capitulo preceptda la responsa-
bilidad que tiene el vendedor respecto a realizar una entrega con
la cual esté conforme el comprador con la mercancia enviada; y
que esta estipulada en el contrato debe de entregar dichas
mercancias Ilbres de cualquier pretensién de tercero, a menos que
se convenga aceptarias sujetas a tales pretensiones o demer{tos,

articulo 41.

El articulo 42 nos habla sobre preceptos de terceros basados

en la propledad industrial o algun tipo de propiedad intelectual.

En la seccion tercera se preceptia aquellos derechos vy
acciones que tiene el comprador en caso de incumplimiento del

contrato por parte del vendedor.
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Eluteyéef”ééb{tulorde'ésta parte de la convencion se refiere

del:ceomprador y abarca del articulo 53 al

,SEVSétérmfhan sus obligaciones en cuante al

“pdgoidel precic.y dé recibir la mercancia.

Sl'cuartb capitulo se centra en la transmision del riesgo,
éstb es ' en que momento de la operacion deja de ser el responsable
el vendedor por transmitirle el riesgo al comprador. Este capitu-

lo abarca de) articulo 66 al articulo 70.

E}l capitule quinto de esta tercera parte de la convencidn
trata sobre aquellas disposiciones que son comunes tante al
vendedor como al comprador. Aborda el recurso que se tiene en
cuante al incumplimiento previsible vy a aquellos contratos con
entregas sucesivas. Articulos 71 al 73 también indica los crite-
rios para evaluar los dafios y perjulcios causados asi como los

indices para el cobro de intereses moratorios articulos 74 al 78,

Por 4ditimo los articulos 78 y 80 nos preceptuan la exonera-
cltn de responsabilidad y mas adelante se establece los efectos

de la resolucion de! contrato.

Parte IV Disposici{ones Finales

Se estructura del articulo 83 al 101, y en estos se estable-
ce que el secretario general de las Naciones Unidas es el deposi-
tario de la convencién, y de todos aquellos actos que en el seno
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de.la  OVN.U:" ‘ajesta -por los estados

cantrété tes, - iién{'rat@f!cacicn o' la

adhesion a 9115 v

“3.2 REGLAS PARA' LA INTERPRETACION DE LA TERMINOLOGiA EN

LA~ COMPRAVENTA' INTERNACTONAL
Los lnéoterms

El Derecho Mercanti{l moderno se origina en los diferentes
usos y costumbres gque, desde la Edad Media, fueron establecidos
progresivamente por los gremios y corporaciones de comerciantes y
gque subsisten hasta la actualidad. Precisamente esta diversidad
presenta problemas en el caso especifico del comercio i{nternacio-
nal. A ellos se debe que desde hace varios afios se hayan intenta-
do numerosas movimientos en favor de la unificacidn de conceptos
en la materla. Las reglas para la interpretacion de la terminoio-
gia en la compraventa internacional ha sido un proyecto exitoso
debido a que con ellas se ha logrado establecer con precisidn los
derechos y las obligacienes del vendedor y del comprador tomande
en consideracicon las practicas m&s usuales en la compraventa

internacional de mercaderias.

5 Mas informacion sobre las partes en que -se divide la convencién sobre
los contratos de compraventa.internacional de mercaderias en "estudios sobre
la compraventa internacional de mercaderias™ de Jorge Adame G, pag. 11, UNAM
Héxico 1891,
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De esta manera, su aceptacion en las operaciones de este
'género‘otorga certeza " y seguridad a las partes que intervienen.
: Eﬁjaltlma instancia, se trata de la unificacién a nivel interna-

cional,  de costumbres y usos aplicables a uno de los aspectos
¢ -particulares del comercio internacional: el de la compraventa de

mercancias,

Finalizada la primera guerra mundial, tomé gran fuerza el
comercic entre Estados, y entre otras surgld Jla necesidad de
unificar diversos aspectos de dicho comercio; en este sentido, la
Camara de Comercio Internacional, con sede en Paris, ha desempe-
fiado desde entonces un papel de primera importancia. Precisamente
en lo que se refiere a las reglas que nos ocupan, se avocs a la
elaboracion de un cataloge de derechos y obligaciones del vende-
dor y del comprador, que pudiere servir como modelo unificado

para este tipo de operaciones,

En 1929 se elaboro un primer proyecto de documento y en 1833
el documento definitivo, que no conté con la aceptaciotn undnime
de las diferentes cdmaras nacionales de comercia. Esto motive su
reelaboracion con objete de lograr un acuerdo unanime que se
obtuvo con el documento éublicadn en 1953‘y que perdura hasta la
actualidad. €Con el nombre abreviado de "INCOTERMS" estas reglas

basicamente son nueve:

b9 En Féabrica. (Ex Factory) (por sus siglas en inglés)
2) Libre al Costado del Buque. (Fag)
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@) Libre a Borde. (Fob) |

&y kcgs‘t’bv y'meg_e, (cin)

5’)}1: ‘;Cos’to,’Segﬁro y Flete (Gif)
6)'. E¥é£e,porte pagado hasta...

7) En Barco, Puerto de Destino Coﬁvenidc...
8) En el ﬁuelle. pagados impuestos...

9) Puerto Convenido (Ex Quiay... Duly

"La naturaleza Juridica de estas reglas de carécter
facultativo, en la que Jos contratantes, si desean que
sus respectivos derechos y oblligaciones sean regulados
por los "INCOTERMS", tendria que seflalarlo expresamente

en su contrata"ﬂ.

Dicho en otros términos: con base en el concepto de autono-
mia de la - voluntad del vendedor y del comprador, ambes pueden
decidir de comin acuerdo que sus derechos y obligaciones se
regulan por las disposiciones establecfdas en los "INCOTERMS",
entendiéndose que estos representan la base minima y pudiendo

convenirse otras modalidades adicionales.

En el Derecho positivo mexicano es posible celebrar un
contrato de compraventa internacional de mercancias, sometiéndose
a la regulaci{én de los "INCOTERMS", veamos ahora dos argumentos

que fundamentan esta celebracidn.

a g, Witker y L. Pérez Nieto. op. cit. p. 189,
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A) Primer argumento, con base en el concepto de la autonomia de

:la voluntad:

De acuerdo con el Cédigo Civil para el Distrito Federal, la
libertad de contratacion se encuentra dividida en dos momentos:
" primero, toda persona tiene plena libertad para celebrar o no un
contrato; segundo, una vez que ha decidido contratar, de comin
acuerdo con su contraparte puede determinar las condiciones a que
se sujetara el contrato, sin otro limite que el orden piblico. En
este sentido, en base al principio de la autonomia de la volun-
tad, las partes pueden estipular todo !lo que no sea contrario a
una Ley, y adn pueden convenir en lo que sea contrariec a la Ley
sl ésta no es de interés poablico, sino supletoria de la voluntad
de las partesZQ Las modalidades establecidas por los
"INCOTERMS" son de carscter fundamentalmente supletorio y por lo
éanto susceptibles de ser invocadas para regir el contrato en

cuestidn.
B) Segundo argumento, con base en la nocitn de la "causa™:

Segun este concepto juridico, lo esencial es el motivo o fin
determinante de los contratantes., Este no debera ser contrario a
la Ley de Interés Pablico ni a las buenas costumbres. Respetando
ese limite, las partes pueden decidir que el contrato sea regula-

do por cualquier disposicidn, como en el caso de los "INCOTERMS".

B Mss informacion sobre la autonomia de la voluntad en "Teoria General
de las Obligaciones" de Manuel Borja Soriano, Porrda, México, 1984
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Coﬁforme a.estos argumentos es posible la celebracidn en
México_Qe un contrato de compraventa internacional de mercaderiasg
samétiéndo‘a los "INCOTERMS", también es posible la celebracion
en el extranjero de un contrato de la misma naturaleza y con las
miémas condiclones, para ser ejecutado en México. La razén
principal es la sigulente: si el contrato celebrado en el extran-
jero respeta el limite del orden pablico determinado por el
derecho mexicano, que es el sentido el articulo 13 del Cédigo
Civil para el Distrito Federal, podré& ser ejecutado en México a
pesar de que se encuentre regulado por normas distintas a las

mexjicanas, coma lo son los "INCOTERMS*,

Existen, en términos generales, tres prinecipios juridicos
que derivan de los "INCOTERMS" y que consideramos importante

comentar de manera resumida:

1) La entrega de las mercancias.
23 Las transmisiones de los riesgos y

3) El reparto de los gastos de la operacion.
1) ENTREGA DE LAS MERCANCIAS

Como se menciond, los "INTERCOMS"™ debieron cumplir, entre
otros, con dos objetivos principales; unificar la terminologia
internacional en la materia y lograr la unanimidad de las diver-

sas camaras nacionales de comercio. De ahi resulta una limitacion
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con respecto a la entrega dé la mercancia, en e} sentido de que
su estipulacién se efectué de manera general, dejando a los
contratantes  de libertad de precisar, en su contrato, los deta-
lles de Ja entrega. Por ello todos los "INCOTERMS", en las
obligaciones del vendedor, establecen: ™"Entregar las mercancias
de acuerdo con los términos del contrato de compraventa, asi como
todos los documentos exigidos en dicho contrato, en prueba de
conformidad”. Es decir, que respecto a la entrega de las mercan-
cias Jos "INCOTERMS" se remiten a lo acordado por ias partes, y
stlo se refieren en términos generales al tipo de la entrega de
la mercaderia que puede ser efectuado de manera directa o indi-

recta.

Veamos ahora la diferencia entre la entrega directa e

indirecta.

La entrega directa es aquella que se efectus cuando el
vendedor o su representante entregan la mercaderia directamente
al comprador o su representante. Es el caso de los términos "en
fabrica" (Ex Factory) “En Barco" (Ex Ship) y "En HMuelle" (Ex
Quay). Esta modalidad es poco comin, ya que dificiimente un
comprador en el ambito internacional puede desplazarse hasta la
fabrica, el almacén, la plantacién o el mineral del vendedor para
recibir la mercancia ahora bien, en latu sensu, sjempre existe
una entrega directa puesto que en un determinado momento termina

a responsabilidad del vendedor sin embargo mientras mas tiempo
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perdure béJo'.la respohsabilidad de éste, mayor se {ncrementa el

riesgel -

La- entrega indirecta que se presenta en el resto de las
reglas enunciadas es la mas wusual, el vendedor ya no entrega la
mercaderia directamente al comprador sino que lo hace a través de
una tercera persona, que normalmente es el transportador., Esta
obligacitn de entrega Indirecta de la mercaderia varia segin la

regla que se emplee.

En el <caso del deposito en la bodega o almacén, éste se
realiza cuando el vendedor ha entregado la mercancia en dichos

tugares.

En la condicién "Libre al costado de buque, avion, ete.™, la
entrega se efectda con el depésito de la mercancia en el puerto

convenido y en las condiciones estipuladas en la misma regla.

Finalmente, en el supuesto "libre a bordo", la entrega se
realiza a partir del momente en que el vendedor deposita la
mercancia a bordo del bugue, avién, ferrocarril, etc,, que &1 ha

contratado para tal efecto,

Se entiende que en este caso la actividad del vendedor
resulta mayor pues tendrad que reallizar una serie de tramites para
lograr !a puesta de la mercancia a bordo del! medio de transporte

contratado, tales como la obtenciun de los permisos de la expor-



"ipﬁhéstqs éar;é§pandieﬁtés, la contratacién,
: servicios de estiba,’ si@haciﬁn que
»obglamgﬁte.inprementa‘_el costo del -producto; o como’ 1o expresa

SWitkers i

"En el Vr:asai de las reglas '"costo y flete” y ‘fcosto,
seguro y flete”, la entrega indirecta de la mercaderia
tiende a ser una m&s compleja. La obligaclon del vende-
dor se encuentra Incrementada en la medida en que, en
e! primer caso, tendrda que contratar el transporte y
pagar el flete correspondiente y en el segundo ademas,
el seguro que ampare & mercaderia. De simple vendedor
se convierte también en expedidor y aseguradar"29

La distincion entre entrega directa e indirecta radica en la
documentacitn que el vendedor esta ohliigado a entregar al compra-
dor.  En la entrega directa el vendedor debe suministrar la
factura de la mercaderia Yy, eventualmente, ciertos certificadas
como el de origen de la misma o 2] sanitarioj en cambio, en la
entrega Indirecta los documentos que debe proveer incluyen la
factura de la mercaderia, el permiso de exportacidn, el conoci-~

miento de embarque y la poéliza de seguros.

La transmisidon de los riesgos es un factor determinante en

cuante al supuesto de pérdida o deteriaro de la mercancia objeto

B j. witker y L. Pérez Nieto. op. cit. p. 192.
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de: }b co os flb‘ﬁanto*debe.establecerse‘quieniéorre con
‘los:mismos:y hasta que:término. . : o

Reépoqéabliidad sobré los dafios a 'la mercancia

Este factor es de importancia fundamental en la medida en
que los daflos que sufra la mercaderia y, en su caso, su pérdida
parcial o total, queden a cargo de quien sea el responsable en el
momento de producirse el acontecimlento o siniestro, segin la
méxima juridica de que la cosa perece para su duefio (res perit

domina).

Los “INCOTERMS™, por su cardacter eminentemente préctico, no
regulan n{ hacen alusion alguna al concepto de propiedad, sino
que wutilizan el concepto de trasmision de los riesgos. Esto se
debe principalmente a que en el comercio internacional io que
importa es saber a cargo de quién se encuentra la mercancia en un
momento determinado, lo cual puede hacerse de manera estipulativa
determinando come 1o hacen las "INCOTERMS", que el riesgo se
entiende transferido a partir de tal o cual momento, cosa gque no

seria posible si se hiciera usoc del concepto de propiedad.

Por otro lado la trasmisién de los riesgos puede ser anali-
zada en funcion de la entrega directa o indirecta. En la primera
e}l vendedor no asume grandes riesgos, sobre todo si se aplica la

regla "en fabrica" (Ex Factory), en la cual entrega la mercaderia
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“en ‘su proplio - almacén planta, taller»o'fébr{ca{ eﬁAchbip} en la’
entrega indirecta el riesgo aumenta considerablemente. '
‘En-la . medida en que e} vendedor no cumple con su cbligacidn

" se entiende que es el riesgo no ha sido transferido.

Por ejemplo, en el caso "libre al costado del buque™ (FAS)

la obligacién del vendedor y consiguientemente su riesgo no cesan
.

sino en el momento en que haya depositado la mercancia en el

punto del embarque convenido, de conrormidad a los usos de los

puertos en cuestion y en la fecha previamente convenida, de tal

manera que la mercancia pueda ser cargada por el comprador a

bordo del buque.

En el "libre a bordo” (FOB), la obligacitn para el vendedor
y el riesgo correspandliente cesan en el momento en que hayan
embarcado la mercaderia. Sin embargo, si al vendedor mno le es
posible embarcar la mercaderia por causa imputable al comprador
ya sea porque el buque contratado por éste no llegue en la fecha
prevista o bien por no haber reservado el lugar necesario en el
mismo, se entiende en los términos previstos en los "INCOTERMS",
que el riesgo se transmite aunque el vendedor no haya cumplido

con su obligacioén de embarcar,

En este iltimo caso,. como en el costo y flete (C & F), el

riesgo sobre la mercaderia le es transmitido al comprador a pesar
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dé Aue‘ésta no le haya sido entregada directamente, sino solo
dejada en manos del transportador. Ain mas: de acuerdo con la Ley
de’ Navegaclén y Comercio Maritimos (articulos 168 a 170), el
conocimiento de embarque es el titulo representativo de las
mercaderias; sin embargo, de acuerdo con los "INCOTERMS" se
entiende que aunque dicho titulo obre en poder del vendedor el
riesgo ha sido transmitido si éste ya entregd la mercaderia al

transportista.

Abundando sobre el tema expuesto por el Dr. J. Witker creo
necesario agregar otro factor respecto a la transmision de los
riesgos, este es el acto y la necesidad imperante de que la

mercancia sea individualizada.

El Codigo Civil para el Distrito Federal determina que no
surtira efectos Juridicos en aquella compraventa donde las
mercancias se acostumbran a gustar, pesar o medir, sino hasta

después de que hayan sido gustadas y pesadas y medidas.

Bajo esta consideracion "Los INCOTERMS" expresan en sus
reglas que los rlesgos solo podrén ser asumidos "siempre que las
mercancias hubieren sido debidamente especificadas, es decir
claramente separadas o {dentificadas de cualquier forma que

indique que se trata de las mercancias objeto del contrato”.
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. “E*istévuné m%leEf juridica que, expresa - que -1os géneros no

perecen’ trasmisien de! riesgo no

‘pndidO‘efectuérsevanias de'dicha,iﬁdivldualizaclén.

V:ViAhoiéublén, la -manera de  llevar a cabo esta {ndividualiza-
”?éféh?e; Aléé que no compste a los "INCOTERMS", éstos han entendi-
do:que, al igual que el concepto de propiedad, el de i{ndividuali-
zacién de la  cosa se regula de diferente manera en los diversos
derechos ngclonales y para lograr un acuerde unanime hay que

dejar en cada caso su regulaci{én a cada uno de éstos.

Es Importante determinar en este tipo de contratos quien

corre con los gastos derivados de la transaccién.

La obligacion de cada parte en el contrato determina de
manera directa los gastos a su cargo. De esta manera la transfe-
rencia del riesgo a gque nos referimos 'en el parrafo anterior

determina la transferencla o participacidn de gasto.

En este caso es aplicable el! principlo juridico de que la

cosa se transmite con sus cargas.

Asi, los gastos a carga del vendedor ser&n sensiblemente
menores en la regla "En Fabrica" (Ex Factory) que en la regia
"costo, seguro y flete” (CIF), porque en el primer caso éon

muchos menores los riesges y obligaciones a su cargo, es decir,
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es'obvio quéfen,el segundc caso los gastos son. mayores en virtud
de qué “el’'vendedor ‘tendr& que pagar seguro y el transporte de la

mercancia al punto acordado.

Si ‘el gasto es mayor segdn se convenga una u otra regla,
surge la pregunta; ¢Qué sentido tienen para le vendedor pactar
una regla que represente mas riesgos, mayores gastos?. En nuestira
opinidon exi{sten entre otros, tres argumentos que lo explican, ¥
que por clerto no son de contenido propiamente juridico, por lo

que idnicamente limitaremos a enunclarios:

Desde el punto de vista practico, es indudable que una venta
de mercaderias "costo, seguro y flete™ (CIF), es mas atractiva
para el comprador que una venta "En Fabrica"™ (Ex Factory),
generalmente, el comprador extranjero no conoce las reglamenta-
cjones y las politicas administrativas de todos los paises en
donde piensa adquirir sus productos. Desconoce los medios de
transporte y por tanto no sabe cual es el mas econdmico y seguro,
etc. Por su parte, con una venta "costo, seguro y flete” (CIF) el
vendedor tiene la oportunidad de escoger el transporte que le

brinde mayor seguridad a la calidad de su mercancia.

Como para el comprador es mas atractivo wuna venta "costo,
seguro y fletem (CIF) el vendedor recibe en este caso un fuerte
apoyo del gobierno federal, con el cual sus gastas resultan

sensiblemente abatidos.
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Finalmente; un tercer argumento con incidencia juridica es
que en un - contrato de compraventa en le que acepta la regla
"costo, seguro y flete" (CIF), si se celebra de manera cuidadosa
y detallada, los riesgos quedan perfectamente determinados y con
la garantia de que, salvo causas de fuerza mayor o caso fortuito,

no surgiran sorpresas desagradables.

Pasemos ahora al estudio del! contrato de compraventa inter-
nacional de mercancias en si, Yy el andalisis de Ilos elementos

Juridicos que lo conforman,

3.3 ELEMENTOS DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA . INTERNACIONAL
DE MERCANCIAS

A modo de preambulo para abordar el tema del contrato de
compraventa Internacional de mercancias, es necesario definir,
segidn nuestra legislacidn, que es el contrato, por o cual

textualmente transcribo el articulo 1792 del Cédigo Civil:

Art. 1782, Convenio es el acuerdo de dos o mas personas
para crear transferir, modificar o extinguir obligacio-

nes”.

Y el articulo 1793 del mismo ordenamiento legal establece:

Art. 1793. Los convenios que producen o transfieren las

obligaciones y derechos toman el nombre de contratos".
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De:los. 'citados preceptos legales inferimos que el contrato

es la.fuente P ‘celencia de:las obligaciones mercantiles.
Ah\or’a\hle‘n podriamos definir al contrato como el acto
juridicé ,ﬁur Vmedbié del cual surgen derechos y obligaciones para

las’ pares denominadas comprador y vendedor,
Para que exista legalmente el contrato se requiere:

1. Consentimiento.

{{, Objeto que pueda ser materia del contrato.

"Por otra parte, hay que tener presente que el contrato,
segin la definicidn legal, no solo puede dar nacimiento a obliga-
ciones y a sus correlativos derechos de crédito, sino también
puede crear o transferir derechos reales, como ocurre c¢on el
contrato de hipoteca y en el de compraventa, respectivamente. Por
ello, se fndica que el contrato puede tener efectos obilgaciones

y efectos reales"ao.

Veamos ahora la elaboracién del contrato de compraventa, asi
como la ejecucion del mismo, creo necesario expresar que debido a
la gran variedad de modalidades que existen en este tipo de
contrate, no es posible Jlevar s cabo una uniformidad - de ellos,

ni tampoco el anunclar principios generales que le puedan ser

» S&nchez Medal, Ramén. "De los contratos civiles", Editorial Porrda,
S.A., México, p. 5.
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épliéado;‘lnvarlsblemente, por lo cual, expondré los requisitos
'minimoslqﬁe‘dében de tomarse en cuenta en toda .la transacci6n de

~ésteTtipﬁ;‘£5ﬁvmlra§ a la elaboracion del contrato,
ELEMENTOS DEL CONTRATO

""En términos generales todo cantrato de compraventa Interna-
clonal de mercancias debe inclulr, al menos, los siguientes

elementos basicos:

1 Plena identificacién de las partes contratantes.
2) Objeto de! contrato.
3) Clausulas referentes a la mercancia:

18] Preclo

1) Modalidades.

111) Términos dentro de los cuales debe ser entregada.

{V) Forma o formas de entrega.

vy Descripcidn precisa, en su caso, del! empaque o
embalaje.

V1) De ser necesario, la determinacion precisa de las
condiciones en base a las cuales se llevarid a cabo
el uso y explotacion de las patentes o marcas que

la amparen.

4) Clausula relativa a la competencia de tribunales, en

caso: de surgimiento de un conflicto.
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- Pasemosia . pormenorizado de estos: cuatro puntos:

,’i)[ldeht}fidééiénfde‘Jas'partes contratantes.

S(i 5£én esfé eleménto es esencial en todo tipo de contratos
de compraventa internacional de mercancias, debe efectuarse de la
manera mas detallada posible. En este caso, el vendedor y el
comprador por lo general se encuentran ubicados en paises dife-
rentes, o por lo menos las mercancias deberan desplazarse de un
pais a oitro. En estas condiciones son indispensables todos los
detalles necesarios para la mejor localizacion posible de las
partes contratantes. Si se trata de empresas, habra que precisar

quienes son sus legitimos representantes y con que capacidad

celebran el contrato.
2) Dbjeto del contrato

Este elemento es, al igual que el anterior, esencial y
requiere de todo género de descripcion del objeto y la mayor

claridad posible.

Ya que la mercancia es el objeto del contrato, resulta
indispensable precisar su naturaleca y caracteristicas, Es muy
recomendable que para no desarrollar wuna cléusula con un texto
enorme, se remita la descripeion de la mercancia a un anexo del

propio contrato, cuidando el expresar que es parte del mismo.
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‘fLa descripé#én, Vins{sf'.imos.i ‘debe - ser precisa y consignar en
'eflla"'traf\tbf gl‘némﬁre o ‘lygs “pombreé ‘con que ‘ge conoce internacio-
‘nval‘rn'e'nt’.e“a "lakm‘é:rcayaeria :cc;mb, Ta continuacisn, su designacion en
Vléng'ua 'qastellana e ‘lnc'luéo ei: nonibre‘ con que se le conoce en

México.

Habra que determinar también  la calidad, porcentaje de
humedad s{ es el caso, color, calibre, especle,peso por unidad,

descripcién técnica y uso para los cuales se emplea, etc.
3) Clausulas referentes a la mercancia

Precio. Este es otro elemento {gualmente importante que
tamblién debe quedar perfectamente determinado. Es indispensable
establecer 1la relacién entre las unidades monetarias y las

unidades de las mercancias objeto del contrato.

De esta manera se mencionara la cantidad ¥y la clase de la
unidad monetaria convenidas N$ 10.00 nuevos pesos mexicanos;
20.00 délares estadounidenses; 15.00 f{rancos franceses, etec, y
enseguida la unidad del producto, ya sea individualmente conside-
rado (un aparato; una caja conteniendo 10 unidades del producto,
ete.), o bien por cierta cantidad (tonelada métrica de 1.000
Kg.).

Finalmente habrd que mencionar, si es el caso, la cotizacién

comercial del producto e incluso se referencia a los "INCOTERMS™

1953, De esta manera, el precio podria quedar como sigue:
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"@0,900;dé]grés'éstadoﬁn¥dénses “por;{onéladas‘corta (short
_tom)ide " 2,000 Tibrag . inglesas. (english " pounds), libre a borde

(FOB, " INCOTERMS" '1953), puerto de Veracruz".

"~ﬂrPactarrel precio de la mercancia en moneda extranjera puede
aca}rear clertos riesgos. Desde luego la venta resulta mas
atractiva y en ocasiones es necesario que se estipule de esa
ﬁanera. Anteriormente expusimos algunas consideraciones al
respecto., Ahora vamos a referirnos al caso en que ocurre una
variacién en e! precio o en los salarios durante la vigencia del
contrato. La formula mas adecuada para contemplar esta posibili-
dad es la c¢lausula de revision de precio establecida por los
contratos-tipo elaborados por Ila Comision Econémica para Europa
de las Nacliones Unﬂdasq

Existen ciertas modalidades propias de los contratos de
compraventa internacional de mercancias, quierc mencionar dos de
estas figuras juridicas que suelen utilizarse con cierta frecuen-
cia, estas son la Comision Mercantil y la Representacion exclusi-

va.

La comisitn mercantil. Se entiende por comisién mercantil el
contrato por el cual el comisionista lleva a cabo cierta activi-

dad en nombre del comitente.

3 1biden p. 207.
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E!l comisionista se obliga ; Efécé'éff una Eigrtéractividad,
que  en el caso que nos,inieresa;és?el'de ;épae; ia meréanc§a~a
nombre .del comitente. ' » :! o : Y

El: convenio - celebrado entre el 6omitente y el comisionista
no es el . trato de .compraventa proplamente dicho, .se trata, en
altima -instancia, de un convenio de comision mercantil en el que
se especifica de manera clara.y precisa cuales son las obligacio-
nes del comi{tente (exportador) y del comisionista (importador),
de tal manera que este !timo vende la mercancia en el extranjero
a nombre de aquel, por el pago de una camisién o porcentaje que

debe quedar estipulado en el contrato respectivo

Esta figura juridica puede provocar ciertos problemas en el
comercio internacional de mercaderias si el comisionista no es
una persona de total solvencia moral y econdmica, ya que normal-
mente el vendedor (exportader) no reciblirada el precio de su
mercancia, sino después que el comisionista (importador) la haya
vendido a su vez., Este tipo de contrato es aconsejable cuando se
tiene relacién con un distribuidor en el extranjero que, por su
experiencia y eficacia, pueda asegurar al exportador una corrien-

te continua de ventas en su territorio.

Debido a que el contrato de comisitn mercantil a nivel
internacional exige on cada caso clertas caracteristicas particu-

lares, solo nos limitamos a seflalar su existencia.
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La representacion exclusiva es la modalidad mas difundida en
los contratos = de compraventa Internacional de mercaderias.
‘Consiste en lo stguiente; el comprador (importador) adquiere la
mercaderia con la condicidn de que solo se le vende a é] dentro
de un determinade territorio, que puede comprender todo un pais o
incluso varios. En el derecho positivo mexicano no existe dispo-
sicion expresa que regule esta modalidad, que tiende a imponerle
una restriccion al concepto de la propiedad privada, en la medida
en que el vendedor (exportador) se obliga a transferir la propie-
dad de <cierta mercaderia, en determinadas circunstancias, a una
scla persona y no a otra. Pero para los fines de este trabajo
asimilaremos la representacion exclusiva a una figura colindante
gque es la venta en exclusiva, por considerar que al nivel que
trataremos el tema no existen diferencias Importantes entre

ambas.

Como he mencionado, ia representaclén exclusiva no es un
contrato de compraventa, sino una modalidad de éste, ahora bien,

dentro de esta modalidad se pueden presentar dos situaciones:

a) Esta modalidad se puede celebrar de manera independien-
te entre un vendedor o exportador el cual se compromete
a vender idnica y exclusivamente al comprador o importa-
dor determinados bienes, para que este altimo los
revenda en un territoric definido, es decir que .se
trata de un contrato de orden primordialmente territo-

rial.
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by

l.a ptfa ~torma es . la  inclusioén directa en el propio

. confrato de ‘compraventa, haclendo la s{gulente distin-

cion:

1)

2)

Puede tratarse de un contrato de compraventa de
una determinada cantidad de mercancias en el cual
el vendedor se compromete a no vender a otro com-
prador igual mercancias durante cierto tiempo.

Puede celebrarse contrato de compraventa con en-
tregas parciales en el que se establezca que du-
rante su vigencia, el vendedor se compromete a no

vender a otro comprador la misma mercancia.

Ahora blen, en esta modallidad de representacién en exclusiva

se conjugan tres aspectos genéricos, los cuales son:

rige

1.

2.

3.

Territorio

Mercancia

Proteccion a las patentes y marcas.

Territorio es al porcién o zona geografica dentro de la cual

la modalidad y el compromiso asumido por causa de

Puede comprender una parte de un pais, un pais

varios paises.

La condiciodn basica es que dicho territorio quede

ésta.

completo o

perfectamente definido, sin embarge puede acordarse que con base
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a ciertas ¢ircunstanciss puqua‘ap[ica}éelo disminuirse, mediante

un ‘documento “poriescrito.

El compromiso ‘de Trespeto del .territorio por parte del
vendedor (exportader) suele estipularse adn con respecto a una
posibilidad indirecta de modo que no solo se compromete a no
vender a un tercero dentro del "territorio"™ sino que no vendera
a cualquier otra persona que pueda introducir la mercaderia en el

mismo, para lo cual debera tomar las previsiones necesarias.

Mercancia. En este tipo de convenios es importante precisar
de la mejor manera posible el tipo de mercancia de que se trata,
ya que de otra manera puede entenderse que toda 1a mercancia
producida por el vendedor o comercializada por éste cae bajo el
amparo de la exclusividad. S! es necesario, esta determinacion
precisa de la mercaderia puede hacerse de manera detallada en un

anexo al contrato.

Por dltimo, es importante seflalar que en este tipo de
acuerdos deben precisarse, si es el caso, las obligaciones del
comprador (importador) referentes a la proteccitn que debera
otorgar a las patentes y marcas que amparen al producto, obliga-
ciones que pueden consistir en su registro correspondiente e
incluso en notificar el vendedor (exportador) de posibles viola-
ciones a las mismas. lgualmente deber&n precisarse todos los
aspectos relativos a  la publicidad del producto que queden a

cargo del comprador (importador).
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3.4 LA EJECUCION DEL. CONTRATO -

: 1Se ha presentado dentro de este capitulo en el primer punto
que sagﬁn fa Convencién de Viena (CCCIM) existen ciertas reglas
kpara la ejecucion del contrato, esto implica la entrega de las
mercancias (entrega directa e indirecta) y la transferencia de
riesgos que es cuandoe el vendedor se desliga de su responsabili-
dad al! entregar al porteador o transpertista su mercancia,
siempre que e! porteadar hubiese sido contratado por el compra-
dor, pues de no ser asi, su responsabilidad no cesa sino hasta el

momento en que ei comprador recibe tales mercaderias,

lgualmente en cuanto a la ejecucién del contrato hemos
‘expresado ja Importancia que revisten los denominados "INCOTERMS"
‘pues son clave fundamental para Ja interpretacion de los términos
mas usados en este tipo de contratos, ¥y que conllevan una forma
preestablecida para llevar a cabo. tal operacién segin se ha

visto,

Se ha expresado {gualmente que el principio de la autonomia
de la voluntad de las partes es un premisa Insustituible en
cuante a la ejecucién del contrato, pues de este derecho se
derivan aquellas situacitén de hecho que daran vida y evolucidn al

contrato.

io8



Si las partes desean someterse a la sombra juridica <que
otorga  la Convencién de Viena es obvio que la ejecucion del
conf;ato se realfzar& de conformidad con ese tratado internacio-

nat’y 'que ha signado México.

“Nuestro derecho interno, especificamente en el cédigo civil
regula la autonomia. de la wvoluntad, la cual esta compuesta por
dos etapas, la primera es la que comprende la libhertad de contra-
tar, ¥ la segunda la l1ibertad de determinar aquellas condicliones
a que se sujetarda el contrato, sin mas limites que el orden

ptiblico,

"De eSta manera y dentro de los limites que son inhe-
rentes a dicha libertad contractual, las partes (com-
prador y vendedor) pueden hacer depender su contrato de
la ley que m#is convenga a sus Intereses, ya sea la
mexicana o la extranjera, siempre y cuando aquel con-
tenga elementas extranjeros es decir, que se trate de
comprador y vendedor wubicado en paises diferentes o

bien que la mercancia de un lugar a atro"%

De esto inferimos que de la autonomia de la voluntad de las
partes se erige el régimen juridico que ser& aplicable al contra-
to celebrado, esto es, que el cuerpo legal que hayan decidida las

partes ser&d el regidor del contrato.

32 3. witker y L. Pérez Nieto, op. cit. p. 303.
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. Aﬁﬁr;ibian. si las partes no han determinado expresamente la
lgy aplicable a su contrato el consentimiento y objeto del misme
ééra }egido por la ley del lugar donde se celebré, y en lo

1rei$tlvo a:la ejecucién la ley aplicable ser& aquella donde se
ejecute el mismo, esto es, donde se lleven a cabo las condiclones
‘‘de " entrega, la transmisicn de propiedad y los riesgos de la

mercancia.

En algunos paises se somete a los tribunales locales deter-
minados aspectos de la ejecuciodn del contrato, a pesar de que las
partes contratantes hayan escogido una distinta por 1o que es
conveniente prestar atencion especial a este respecto, sobre todo
en contratos con la modalldad de representacion exclusiva, ya que
este se desarrolla principalmente en &mbito jurisdiccional del

'import.ador o comprador que dado el caso puede ser en el extranje-

ro.

En el apéndice de este trabajo de tesis presento un contrato
de compraventa Internaclonal con entregas parciales y con clausu-

las intercambiables.
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CAPITULO 1V

EL ARBITRAJE COMERCIAL INTERNACIONAL

4.1 COMENTARIDS SOBRE EL ARBITRAJE COMERCIAL

INTERNACIONAL

Me parece indispensable abordar el tema del arbitraje
comercial internacional, en principio, porque es e! proceso mas
utilizado en la actualidad para dirlmir controversias que resul-
tan de Jja actividad comercial mundial; y también porque en México
tenemos una institucion altamente calificada y reconocida mun-
dialmente denominada Comision para la Proteccién de! comercio
Exterior (COMPROMEX), organismo que también mencionaremos en este

capitulo.

He subdividido este capitulo para el estudio del arbitraje

comerciatl, en varios apartados importantes, iniciando . por los
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comentarios propi;fos_ él:téma'ési1c§m6’§lﬁ cnnéebto y definicien

juridica qué‘dé”éfisé

:Posterlprmente veremos ]a clausuiararbitral y el ccmprbmiso

arbitraly presentaremos sus diferenclas.

“E} ‘.proceso de arbitraje termina en el laudo, que es la
resolucien emitida por este tribunal - especial, y también su
ejecucion sera analizada en este capitulo, realizando una compa-

racion con la jurisdiccion a nivel intermnacional.
CONCEPTO

"E] arbitraje es una actividad |jurisdiecional que,
consignada a uno o varios cludadanos, Individuas (arbi-
tros) que no son necesarlamente funcionarios Jjudicla-
les, tiene por objeto resolver un conflicto de intere-
ses de indole internacional. Este concepto, por su
complejidad, requiere ciertas aclaracliones. En primer
lugar, el arbitraje proplamente dicho es la actividad
Jurisdiccional por.la que el arbitro o Jos drbitros
resuelven un conflicto de intereses gque les ha sido
sometido por los Interesados. Ademé&s normalmente los
Arbitros son personas que por su conocimiento en una
actividad determinada (comercial en nuestro caso)

resuelven la controversia con gran eficiencia; indepen-
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comercian-

“rlat &oﬁtroversi e:suscita ’Ebmﬁﬁﬁenﬁe‘;ccn' mééivo de bun
éonfliciu:dé:Vqéracter:;ﬁ}érp:qibn;l,' es decir, que' las partes:
vendedor: o exporta&;r y comprador o ilmportador, se encuentren
domiciliados en distintos paises o que la mercancia cbjeto del

contrato se desplace de una nacién a otra,

El compromiso arbitral, es declir, el proceso de arbitraje,
nace de un acuerdo mutuo de voluntades para someterse al mismo,
por lo que podemos decir que: "Es un contrato consensual, formal
y bilateral por lo que las partes se obligan a no acudir a los
tribunales del orden comin para decidir la controversia que
tienen pendiente y a someterse dicha controversia al conocimiento
y declsién de uno o varios arbitros,.." %

E} arbitraje comercial internacional ha tenido un wmuy

notable desarrolio en nuestra época debido a que:

a) Es un medic expedito y eficiente en la soclucion de
conflictos de i{ntereses ya que los arbitros, sin estar

sujetos a un sistema buroccratico judicial, pueden

N3, Vitker y L. Pérez Nleto. op. eit. p. 315,

N parez Palwma, Rafael. Guia de Derecho Procesal Civil
Editorial Cardenas Editor y Distribuidor, México, 1986, p., 707.
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vacﬁuar»goﬁ‘agyliAad'jisiﬁ‘}as'l;m}taciones inherentes a
v,iés&j;é;éé”QEjffﬁgro;qbﬁﬂﬁ:‘

b),"Losvrérbitrus éon pefsqnas que- conocen. la actividad

‘ comercial, es decir, - son perlitos en la materia en la
,cﬁﬁl son designadns arbitros por lo cual sus resolucio-
nes tienden a2 ser mas eficaces.

c} Es un procesoc relativamente mas econémico que el judi-
cial porque el proceso es mas rapido, lo que implica un
ahorro considerable de tiempo.

d) Es un medio seguro, en la medida en que el laudo podra
ser ejecutado con relativa facitidad en varlos paises,
situacién que no sucede con las sentencias jurisdiccio-

nales de tribunales nacionales.

Ahora blen, entre las desventajas que podemos citar del
arbitraje mencionaremos que el encontrar una persona que redna
varios requisitos para ser eregida en arbitro es una labor
dificil, ciertamente sste obstidculo se subsana cuando se recurre
a un drgano arbitral preestablecido ya que este tiene una infra-
estructura que facilita la solucion de cualquier posible proble-

ma.

La conciliacién es la primera fase del arbitraje, aungue en

ciertas ocasiones puede no presentarse.
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Poyg otro”lado hay otro aspecto de la cuestioén que puede
llegaf.a éreséntar prdhlemas. especialmente para el exportador
méxicano: esyla suﬁecidn a un o6rgano arbitral extranjero. Es
ihdudahle que en este caso aumentan los costos de proceso, por lo
que'ese tipo de operacion solo es recomendable para exportadores
que tengan recursos econdmicos suficientes que les permitan

utilizarlio.
LA CONCILIACION

En ella, las partes acuerdan sus diferencias a la mediacidn
de uno o varios arbitros., Los factores que la diferencian del

resto de las entidades son bdasicamente dos:

a) El arbitro cumple su funcion de acercamiento de puntos
coincidentes entre las partes; estas, a su vez, cedien-
do parcialmente en sus pretensiones originales, tratan
de aceptar el arreglo conciliatorio que el Arbitro les
propone.

b) El segundo rasgo distintivo consiste en que el acuerdo
al que lleguen.las partes generalmente no les resulta
obligatorio, ya que ambas habridn coincidido en el mismo
y de lo que se trata dnicamente es de ajustar intere-

ses.
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En cqnc‘luslén, se trata - de una frase meramente autocomposi-
tiva;‘ en"l'a fq(v.léfelA arbitro o arbitros juegan un papel de caracter

.seeundardoyiiit;

Es conveniente en cuanto evita que las partes radicalicen
sus broposiciones y permite que puedan continuar con sus relacio-

nes comerciales.
LA CLAUSULA ARBITRAL

Esta clausula al estar estipulada por las partes en el
contrato de compraventa Internacional preceptia que de surgir un
conflicto de interés las partes someteran sus pretensiones al
arbitraje, también es conocida como clausula compromisoria el

Lic., Rafael Pérez Palma menciona lo siguliente de esta clausula:

"La clausula arbitral o clausula compromisoria es cosa
distinta del compromisa arbitral. Frecuentemente acon-
tece que Ja clausula compromisoria es pactada de manera
accesoria, coma parte de un contrato principal que en
los intereses se obligan a someterse al conocimiento y
decisidn del éarbitro las diferencias que entre ellos
puedan surgir en el futuro y de ahi el nombre de clau-

sula compromisoria que se da en dicho pacto... "35.

% lden p. 708.
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Pdr;su ﬁarte el Lie. Leomel Péréz Niétob éxpresa en su obra
"aspectas Juridicos . del Comercio", sl‘siguiente concepto de la

cléusul; arbitral:

"Eé la dispasicién por la cual las partes acuerdan
gameter futures conflictos a la solucion de un a&arbrire
o arbitros determinados, Iindependientemente de que
estos Wltimos acepten o no. Debido a que se trata de
un acuerdo especifico entre las partes, la clausula
arbitral se considera auténoma del contrato aunque
pueden llegar a constar en é! lo que generalmente

acontece "%,

Como han expresado estos autores la clausula arbitral se
establece para la determinacion de futuros conflictos y la via de
solucidén que se adoptard por ambas partes Yy mediante esta se
determina al 4&rbitro o srbitros que intervendran en el posible

litigio que se susclte.

El convenio arbitral es un concepto Jjuridico totalmente

distinto a la cl&usula arbitral, veamoslo:

El convenio arbitral es el compromise celebrado por las
partes para someter su litigio presente a consideracidn de uno o
de varios arbitros, los rasgos que dividen a la clausula arbitral

son principaimente dos:

%5, Uitker y L. Pérez Nieto, o.p. cit. 317,
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2) .

""No se’ agota -en un - solo litigio, este es, sirve para

‘someter ‘al compromiso arbitral todos aquellos conflic-

tos que.surjan en el contrato donde conste,

Se  trata de un acuerdo entre dos partes, es decir,
entre comprador y vendedor, a diferencia del compromiso
arbitral en donde se requiere una tercera valuntad que

es la del arbitro.

Pasemos a estudiar mas detalladamente al compromiso arbitral

o convenio arbitral.

EL CONVENIO ARBITRAL

El

ﬁartes al

convenjio arbitral es el sometimiento expreso de las

l1itigio existente y presente, y por medio de un docu~

mento someten sus diferencias a un a&arbitro o a un organismoc

arbftral.

"Se

en

trata de un compromiso mediante el cual las partes,

nuestro caso vendedor y comprador, someten alguna

diferencia o diferencias especificas a la resolucién de

un &rbitro o Arbitros una vez surgido el conflicta, aun

cuando este ya hublese sido sometido al conocimiento de

una

autoridad jurisdicecional e jnecluso aunque ya se

hublese dictade una sentencia al respecto” a

3 |bidem p. 317.
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En eéte‘qltimo caso el arbitraje solo tendra-validez si los

interesados hubiesen conocido previamente la sentencia.

En ' el derecho existe la 1imitacién de que no pueden ser
objeto-de :arblitraje cuestiones relaclonadas con . el estado civil
de .las  personas; aesta limitacion no .afecta la compraventa de
mercancias, ya que no tiene relacion directa con estas cuestio-

nes.

Respecto a la naturaleza del juicio arbitral, los juristas
se han dividido en dos corrientes totalmente opuestas; para unos
el compromiso arbitral es un contrato privado que solo tiene
efectos por la voluntad de las partes asi como la sentencia
(LAUDO), que de el se derive, los arbitros carecen de Jurisdic-
clion y el procedimiento que snte ellos se sigue, no es un verda-
dero juicio, sino el resultado de la accioén de un mandato que las
partes han conferido a los arbitros y que estos pronunclardn por
un lauda, que carecers de fuerza ejecutiva en tanto no sea

avalado por la autoridad.

Para otros, es un contrato que produce efectos de derecho
publico, porque tales efectos derivan de la ley, Yy no solamente
de la voluntad de las partes ya que es aquella la que consiste y
regula los jufcios arbitrales; sostienen adem&s que es la ley y
no ta voluntad de las partes, la que otorga a los arbitros la

facultad de dirigir el procesoc arbitral y para pronunciar el
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Iaudo("AdEhés t;i:lauﬂo pugderserfréviéédd en grado de apelacién

por’los’tribunales supgribyesivsitUac n-imposible. sl no se trata

'de unZvérdadef67Jﬁléio.*,:

T EN arpitiajeﬂprqpiahénfe diche && 1H16ia en e) momento en

que, puestas de acﬁérdowlasspéf;es;;el arbikro o arbitros aceptan
su’ designacién "y ‘el coﬁoclﬁiento del conflicto, y entran en
'funclnnes; es declr, -cuando en base a la clausula o al convenio
.arbitral, se perfecciona 1la relacién tripartita vendedor-compra-

dor-arbitro o arbitros y se inicia el proceso.

E! arbitro o los arbitros se sitdan desde el comienzo del
proceso arbitral como juzgadeores, pero, a diferencia del juez
jurisdiceional tienen mayores posibilidades de flexibilidad en la

conducci 6n de! proceso.

Mientras el juez tiene que cefiirse Jimitativamente al

derecho ¥y a lo manifestado en el juicio, el arbitro o arbitros

solo tienen como limitante lo acordado entre partes del! conflic-
to; es decir, se trata, en altima instancia, de juzgadores "en
concliencia". "Si las partes no hublesen convenido otra cosa, se
seguiran con el compromisc arbitral los plazos y las formas

establecidas para los tribunales judiciales, pero los arbitros
estaran siempre obligados a recibir pruebas y a oir alegatos si

cualquiera de las partes lo pidiere" 3

® ibidem. p. 318.
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Desde " la-cl&ausula o compromiso arbitrales, las partes en
conflicto pueden designar aplicables al procedimiento clertos
usos y costumbres que el &rbitro o &rbitros deberan respetar;
esto resulta conveniente en la medida en que se trate de un
sector especifico de la actividad comercial, que por su propla
naturaleza tengan usos y costumbres poco comunes en el comercio
en general. Casif siempre en la clausula arbitral las partes
acuerdan la sumisidn a un 6rgano arbitral existente que tenga sus

propias reglas, entre los mas renombrados estén:

1) La Comisidn para la proteccion del Comercio Exterior en
México.

2) La American Arbitration Association.

3) La Comisién Interamericana de arbitraje comercial.

4) La céamara de comercio internacional.

Esta accién de nombrar al organismo arbitral tiene la
ventaja de definir desde el princlpio el procedimiento, teniendo
plena certeza las partes de que el arbitro o el organismo arbi-
tral comenzara a funcionar desde el preciso instante en que es
sometido a su conocimiento el litigio. Existen a m{ parecer dos
fases preponderantes en el proceso de arbitraje, la primera
inicia desde que las partes acuerdan bajo c¢lausula o compromiso,
someterse al arbitraje y el procedimiento que este implica y la
segunda fase comienza en e! momento que el arbitro dicta su

resolucion llamado laudo y finaliza hasta su ejecuciédn.

121



.EL LAUDO

“'Los tribunales comunes dictan sentencia, el cuerpo arbitral
el Iaudo,'se trata de una resolucion que dictamina sobre los
Intereses opuestos de ambas partes y busca una solucién a los

‘mismos de manera imperativa.

Se trata de una sentencia en forma que tiene su fundamento

en la sumision a la decision por las partes en conflicto.

De acuerdo a la legistacion mexicana los arbitros deben de
sustentar el procedimiento de acuerdo con las reglas del derecho
vigente, a menos que en el compromiso de hubiese asentado que se
les encomend¢ fallar en conciencia; esto es que se les permitira
por las partes dictar su fallo sin necesidad de fundarlo en
normas expresas de derecho vigente, ¥y actuen como "amigables

componedores"“.

Al término del procedimi{ente los arbitros dictaran el laudo
que debgra contener todos los requisitos de wuna sentencia en
forma, serad clara, precisa y congruente con el proceso arbitral y
deber& condenar o absolver al demandado y decidir todes los
puntos litiglosos, no estara sujeto el laudo a formalidades

especliales aparte de la mencion de Ilugar y fecha en que se

® CFR. Ovalle Fabela José, Derecho Procesal Civil,  Editorial Harper
Androw, Latinoamericana, MHéxico, 1880 p. 318
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pronuﬁcie;f gl‘nnmbre de los = itfos,:elgdé> las partes conten-

dientes;;:el ‘éarébter'con' qﬁe estad fli@;gueﬁ vy el ‘objeto del

pleito.

Por 0ltimo y antes de pasar al tema de la ejecuciodn del
mismo, el laudo puede ser apelado ante las salas competentes del
tribunal superior, conforme al Cédigo de Procedimientos Civiles
del Distrito Federal sobre la apelacién en el caso de que las
partes no hayan renunclado a este recurso, contra la resolucion
que la sala pronuncie con motive de la apelacion, 1a parte

interesada podra promover juicio de amparo.

En cambio cuando las partes hayan renunciado a la apelacién,
el juicio de amparec no podr& promoverse contra el laudo, por no
ser un acto emitido por una autoridad, sino contra la resolucién

judicial gque ordene su ejecucioén.

"En términos generales e) laudo es una decision defini-
tiva e Ifnapeliable, salvo en dos excepciones: gue hayan
existido irregularidades en elJ procedimiento o que el
Arbitro o arbitros se hayan extralimitado del poder que
las partes en conflicto les otorgaron para la solucion

de sus difersnciast®,

40 ). Perez Nietoy J. Witker. op. clt. p. 319.
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LA EJECUGION DEL LAUDO

Eé“ﬁltima:parte'de la segunda fase del! arbitraje es precisa-
. ﬁéﬁt;‘fa'éplléacidn voluntaria o forzada, de la solucién que se
‘ﬁa;dShngjrcqnfllcto de intereses. La parte que resulte condenada
‘ﬁﬁdfét'acaptar voluntariamente el fallo en su contra o bien podra
Auﬁoﬁerse a él. En este altimo supuesto existen dos vias: si esta
pa}te considera que exlstieron irregularidades en el procedimien-
to o que el Arbitro o Arbitros actuaron con exceso de poder
podr& recurrir dicho fallo ante un tribunal Jurisdiccional; la
segunda via es que, una vez declarada ejecutoria competente,
cuande en contra de ella no hublese ningin recurso (ya sea porque
no existié ninguno de los acontecimientos irregulares antes
mencionados o porque las partes renunciaron desde un principio a
cualquier recurso), Dicha solucion toma el cardcter de cosa
juzgada y en consecuencla puede ser susceptible de ser {mpuesta a
la parte que ha resultado condenada mediante las medidas de

apremlo que se consideren ocportunas.

A nivel internacional se han establecido medios idéneos con
objeto de que este tipo de. rescluciones puedan ser ejecutadas con
mayor rapidez y facllidad. Este es el caso de la convencidn sobre
el Reconocimiento ¥y Ejecucidn de Sentencias Extranjeras™, que
bajo los auspicios de la Organizacidén de las Naciones Unidas
aprobé el 10 de Junio de 1958 y de la que México forma parte,

junto con otros paises.
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Los instrumentos de esta naturaleza son muchos y muy comple-

jos, como ejemplo se pueden mencionar los siguientes:

"Pratocolo de Ginebra sobre cliusulas de arbitraje".
"Coﬁvencién de Ginebra sobre la ejecucitn de sentencias
arbitrales extranjeras”.

"Convenclén Europea sobre arbitraje comercial Internacio-

N
nal"”. -

Las naciones unidas a través de sus diversas comisiones
econdmicas regionales, ha creado otros instrumentos entre los que

se pueden seflalar el:

"Reglamento de arbitraje para Europa"
"Reglamento de arbitraje comercial Internacional para Asia y

extremo oriente".

Ahora bien, la existencia de todos estos instrumentos
demuestra la relevante actuacion que con ellos a sufrido el
comercio internacional en bisqueda de mejores y mas agiles
sistemas de concordancia que resulta en un beneficio para los

comerciantes,

Los Instrumentos internacionales antes citados han uniforma-
do los criterios acerca del! proceso de arbitraje, pero sobre todo
a regular las diferentes entidades Yy procedimientos, ya que cada

derecho nacional lo entiende de manera diversa.
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En el caso particular de México existe un érgano arbitral
denominado Comisién ‘para la Proteccién de! Comercio Exterior de
México, este depende del Ingstituto Mexicano del Comercio Exte-
rior, y al cual ya nos habiamos referido con anterioridad, este
organismo ha sido reconocide a nivel internacional, por lo cual
resulta altamente recomendable para e! exportador mexicano que
este organismo sea Incluldo como arbitro en la clausula respecti-

va del contrato de compraventa‘hk

Pasemos ahora al estudio de las ventajas y desventajas que
muestra e) arbitraje comercial internacional con la jurisdiccién

a nivel internacionat.

VENTAJAS

a) Es un proceso flexible donde las partes y el arbitro o
el organismo arbitral no estan sujetos a un proceso
rigido para la aportacién de pruebas y recepcién de las
mismas.

b) Es una decisidon de ambas partes el someter a determina-
do cuerpo arbitral su titigio.

c} Existe la certeza juridica de que tal organismo arbi-
tral cuenta con el conocimiento para dirimir la contro-
versia, pues se especializan en materia mercantil de

indole internacional.

Y ¢FR. Ibidem. p. 321.
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d) Exisﬁg léf convenci 6n soﬁre el reconocimiento y ejecu-
cién:&évsentenéias‘grbitrales extranjeras de las nacio-
nes unidas‘ia cﬁal dara peso y seguridad al laudo que
se,pfununcle en el arbitraje.

DESVENTAJAS

a) Los &rbitros pueden actuar con tanta libertad procesal
que se podria caer en un exceso de poder,

b) S1 las partes en conflicto designan a un arbitro perso-
na fislca, puede ser que este no redna todas las cuali-
dades de conocimiento y solvencia moral que se requie-
ren.

c) El laudo al ser wuna resolucién dictada por el cuerpo
arbitral si{ son jueces del estado, y al no aceptarlo
alguna de las partes, se hace necesaria la compulsidn y

ejecuci6n del laudo por el estado.

Ahora bien, respecto a la jurisdiccit6n a nivel internacional
mencionaremos que no existe un tribunal superior a los estados,
que son sujetos de la comunidad internacional, y que tenga en si
la facultad para resolver controversias de competencia judicial,
por lo tanto son los proplos drganos judiciales de cada estado
los que tienen que resolver los conflictos competenciales que se

presentan.
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Dg ahi se- Intuye que -la fnica solucidén es que los estédos,
atraves ‘de las convenciones y tratades internacienales, establez-
can. reglas supranacionales que conformen la soluclén de los

coﬁflictds de competencia judiecial.

En nuestros ordenamientos procesales al establecer las
reglas de competencia para resolver los conflictos sobre diversas
materias no se contempla la pretension de aplicacidn extraterri-

torial internacional.

En este sentido debemos comprender que si se dice que el
juez competente es el del domicilio del demandado y el domicilia
del demandado esta en el extranjero, no es la ley mexicana la que
le da competencia al juez extranjero, salvo que el juez extranje-

ro establezca una regla diferente para regir la competencia.

Asi como no existe mnorma juridica procesal {nterna, ni
federal, ni tocal, que prevea la aplicacidéon extraterritorial
activa de las reglas competenciales establecidas en nuestros
cddigos de procedimientos,, tampoco hay norma juridica interna que

permita la apllicacion de normas juridicas extranjeras.
Sencillamente &1 legislador mexicano, ya sea federal o local

no se ocupa de los problemas de competencia judicial a nivel

internacional.
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Ahora blen, este tema es materlia de otra tesi{s, por lo que
no ahondaré mas en el mismo, tan solo reiteraré que es muy
canveniente e! celebrar e incluir en el contrato de compraventa
internacfonal de mercancias la clausula compromisoria arbitral
porque a mi personal punto de vista es de mayor peso las ventajas
que se cbtienen con el proceso arbitral a fin de solucionar una
controversia que pudiera resuvitar de las transacciones comercla~

les. ¥

4 Para mayer informacién sobre este tema: Leonel Pérez Nieto Castro
"Derecho Internacional Privado® Editorfal Harla, México, 1985,
Carlos Arellano Garcia "Derecho Internacional Privado®, Editorial Porraa,
Méxieo, 1981.
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CAPITULO V
EL. CONTRATO DE SEGURO APLICABLE A LA
COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE

MERCANCIAS

La industria y el comercic modernos estan cimentados en dos
grandes bases una de las cuales es el crédito y el otro el

seguro,

El gran desarrollo de! comercio en nuestros dias ha suscita-
do el perfeccionamiento de figuras juridicas como el «contrato de
seguro, y este se presenta como un reqguisiteo précticamente
{ineludible en 1la mayor .parte de los créditos comerciales y

bancarios.
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México, al inCOyééra;se “dia con .dia a un mayor grado de
transac;iones‘cnmerciales internacionales se ha visto obligado a
actualiéar'las instituciones que celebran este tipo de contratos,
.es. tan relevante la importancia econémica del seguro que al menos
en nuestro pais se ha establecido wuna reglamentacion amplia y
detallad;, pues desprendido del Coédigo de comercio existe una Ley

exclusiva que regula al contrato de seguro. ﬁ

Todo ‘esto me ha llevado a la precisa conclusien de que es
necesario abordar al contrato de seguro en aquellas figuras que

tienen incidencia con el tema tratado en esta tesis, es decir,

con el contrato de compraventa internacional de mercancias.

Para el desarrollo de este capitulo lo he subdividido en

cuatro subtemas a tratar:

5.1 Concepto Genérico.

5.2 El Seguro de Crédito.

5.3 El Seguro de Transporte.

5.4 El Contrato de Transporte de Carga Maritima.

5.5 El financiamiento a las Exportaciones.
5.1 Concepto Genérico.

La Ley sobre el Contrato de Seguro coincide en lo general,

con el concepto que se tiene en otras legislaciones:

4 CFR., Diaz Brave, Arturo "Contratos Mercantiles™ Editorial Harla,
México, 1980. p. 110,
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"Por el contrato de seguro, la empresa aseguradora se
obliga, mediante una prima, a resarcir un daffo o a
pagar una suma de dinero al verificarse la eventualidad

prevista en el contrato”.

Algunos autores critican esta definicion en virtud de que la
preposici6n "mediante®™ que equivale a la expresifn "por medio",
parece indicar que la obligacion de la empresa aseguradora solo
surge cuando se le ha pagado la prima, lo cual es impreciso,
pues, conforme a la Ley mexicana el contrato se perfecciona por

el solo consentimiento verbal. ¥

E} Licenciado Luis Ruiz Rueda manifiesta en su iibro de que
esta no se trata de una verdadera definiclién pues le falta
precision en el sentido de que se presenta una duplicidad asegu-
rativa: resarcimiento del dafio o pago de una suma indemnizato-

ria. %,

Segin el autor existen en esta definicion dos obligaciones
para la empresa aseguradora, sin embargo yo no lo considero asi,
pues resulta que la empresa aseguradora se obliga a resarcir el
dafio en primera Instancia y de no ser esto posiblie su obligacion

se convierte en el pago de una suma indemnizateoria por ser

imposible e) resarcimiento del dafio.

u CFR, Diaz Bravo, Arturo. op. cit. p. 112,

% CFR. Rulz Rueda, Luis. °El Contrato de Seguro” México, Editarial
Harla, 1978, p. 48,
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‘que “persigue el seguro:

1) La ‘obligacién de resarcir el dafio, y si no es posible,
el pagar wuna suma de dinero al ocurrir el evento dafioso, a cargo

del asegurador.

2) La obligacidén del asegurado al pago de la prima. @

5.2 EL SEGURO DE CREDITO

En el ambito de la compraventa internacional de mercaderias,
el seguro de crédito y el financiamiento de las exportaciones son
dos instituciones que tienen por objeto su  fomento; por ello
hemos considerado conveniente referirnos a ellos en este capitu-~
le, aunque de manera breve, sobre todo seffalando la forma con que

se presentan en México,

i CFR. Diaz Bravo, Arturo op. ecit. p. 112
133



EL' SEGURODE CREDITO A LA EXPORTACION
CONCEPTO

Se trata de un concepto mediante el cual el vendedor (expor-
tador) se protege ante la posible Insolvenctia del comprador
(importador}, o bien en contra de ciertos acontecimientos que
hagan imposible la recuperacisén del valor de su mercancia,
transmitiendo el rilesgo a una empresa aseguradora. Se trata en
ltima instancia de la proteccion de su crédito por parte del
vendedor, aunque suele tener efectos secundarios como servir de

garantia adiclional para obtener financiamiento.
CARACTERISTICAS

Se trata de un seguro de crédito en sentido estricto, en la
medida en que el vendedor asegura el valor de su mercancia con
objeto de que en el caso de actualizarse el riesgo aquel le sea

cubierto, al menos parcialmente como se detallara mas adelante.

Suele tener como efecte el financlamlento, en la actualidad
este mecanismo se emplea con frecuencia de dos maneras distintas.
La primera es que el vendedor, con el endoso de la pé6liza de
seguros correspondiente puede obtener mas facilmente un crédito
ante wuna institucién bancaria, en base a la garantia que dicho

seguro presenta.
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La otra moda!idad‘fé pe;m1£e :a'sﬁ vez ‘conceder créditos a

sus cpmpradores.;debfdn‘a: "p§16n de los riesgos que se

“corren”para la'posterior’recuperaciéniidel valor. de su mercan-

cia. ¥l

Podemos - en ‘resumen - -decir el. primer  supuesto la
empresa aseguradora serd su évaf frente ‘a la institucidn bancaria
y el segundo su apoyo financiero para 12 comercializacien de sus

productos.

En los sistemas juridicos aleman y anglo-americano, en los
que ademas se encuentra el origen de esta institucidn, el asegu-
rado y contratante (en nuestro caso, e! vendedor o exportador)
soporta una parte de las perdidas que puedan liegar a producirse

con motivo de la realizacion.

El derecho mexicano recoge esta tendencia al establecer que,
tratandose de este tipo de seguro, el pago de la indemnizacion
serd una parte proporcional! de las pérdidas sufridas por el

asegurado.

En la practica mexicana el porcentaje de cobertura oscila
entre 70y 80 por ciento, dependiends de! tipo especifico de

pbéliza que se contrate.

a CFR. J. Witker y L. Pérez Nieto op. cit. p. 275.
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_:"Gtré'qaf Ctefigﬂgca de este tipo de seguro es el operar con

mplio slstema de informac

base en’u

: sob%éjlb#“Posiﬁjéé ¢lientes del ase

dar), Déhidb a’'que e! asegurado desp!

ye el obieto’ de todos los contratos

dor’ ¥ teniendo  este que protegerse

dicho riesgo, una via efectiva para

es controlar una amplia informacién.

Este tiene efectos positivos pa

dado que e! asegurador podra adverti

res riesgusos"‘%

En México existen dos Instituc

celebrar este contrato, sus funcione

cual es necesario su estudio, estas {

pev .

1) La Compafiia Mexicana de Se
giro es la protecc!{on contr
similares,

2) El Fondo para el Fomento

ductos manufacturados cubre
se trata proplamente de una

primera.

% Ibidem. p. 276.
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Veamos ahora a estas dos {nstituciones con mas detenimiento.
COMPARIA MEXICANA DE SEGURDS -DE CREDITO, ‘S.A.

El capital de esta compafiia fue aportado por 41 compafias
aseguradoras 'y ‘en virtud del decidido apoyo del! Gobierno Federal
2s posible que opere en México, con la misma amplitud y a precios

similares a los que rigen en otros paises.

Las caracteristicas propias que la distinguen de otras

compafiias son principalmente tres:

1) Es de caracter privado.

2) Solo cubre riesgos derivados de la incapacidad finan-
ciera del comprador.

3) No cubre operaciones efectuadas mediante carta de
crédito, esto debido a que este tipo de operaciones
esta suficlentemente soportado y la solvencia asegurada

por los bancos que intervienen.

FUNCIONES DE LA COMPARIA MEXICANA DE SEGUROS DE

CREDITO, S.A,(COMESEC)

Las funciones primordiales de esta empresa consisten en
realizar un examen cuidadoso de compradores y mercados del

exterior, permitiendo por este servicioc el realizar una adecuada
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seléccion deiclientes a:

4975

lbsaeprrtadores; y con.esto una funcién
preventiva; ¥,

fLarfungién precontenciosa’ o contencicsa se -establece en
aquellos. actos encaminados a la recuperacidn del seguro, ejerci-
tando en- nombre de! asegurado aquellas acciones necesarias para

evitar la materializacion del siniestro.

El seguro de crédito ha traido consigo un procedimiento mas
moderno y dinamico de la comercializacion, y el uso de polizas
mas actuales de venta, especificamente en lo que se refiere al
plazo y forma de documentacion de créditoes, esto con el fin de
que e! exportador mexicano pueda, competir con igualdad de

cendiciones en el ambito internacional.

Ahora blen, por medio del seguro de crédito se pone a
disposicion del! empresario un mecanismo que puede solucionar e!
problema que se presenta cuando el comprador se rehisa a gestable-
cer una carta de crédito o a presentar un aval bancario y, con el
uso de ese seguro, el exportador mexicano puede estar en compe-

tencia o hacer mas atractiva la venta de sus productos.

9 ¢FR, Asoctacion de Banqueros de México "El ABC de las Exportacliones™
México, 1871 p. 158.

138



CARACTER!ST!CAS ESPECXFICAS DEL. CONTRATO
“a)” Naturaleza ‘de la cobertura.- Protege contra pérdidas
‘financieras provenientes de la falta de pago de mercancias
otorgados a empresas comerciales privadas mas no contra los dafios
“'fisicos que pueden sufrir las mercancias en traénsito, esto se

analizara mas adelante en el seguro de transporte.

b) Diferencia con el aval.- La indemnizacion no esta condi-
cionada a la simple falta del pago del ocrédito asegurado, sino
que se requiere que el exportador o asegurador ejercite previa-

mente acciones judicliales de caoabro en contra del deudor moroso.

¢) Limite de cobertura.- E! asegurado siempre conserva a su
cargo un porcentaje del riesgo esto con la finalidad de mantener
su interés en su adecuada seleccion de sus clientes y en la

realizacion de operaciones sanas

d) Principio de Globalidad.- El asegurado se compromete a
exhibir a la aseguradora todas sus operaciones de exportacion,
incluso aquellas cuyo paga se pacte contra la entrega de documen-
tos de embarque, ya que el objeto de este servicio es otorgar una
proteccion de caracter global y no favorecer operaciones alsladas

especialmente riesgosas.
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ey Excepciones - al principio de globalidad.- No son objeto
del ’seguro.‘]as ventas' ' a ‘gobiernos o empresas estatales, ni
aquellas . que se documenten. con carta de crédito o estén garanti-

zadas con.aval bancario.

f) Mercancias - asegurables.- Pueden asegurarse los créditos
derjvados de la . venta de cualquier ' -clase.de productos, Inciuso

materias primas.

g) Plazo de aseguramiento.- ‘El contrato de seguro no cubre
créditos a plazos mayores de 5 affos, pero cuando la duraclion del
crédito sea mayor puede proteger la suma expuesta a riesgo solo

durante egte periodo.

h) Moneda.~- Independientemente de cual sea su divisa en la
que se documente e! crédito, la protecclén del seguro siempre se

otorga en moneda nacional.sq

Una vez que hemos presentado las caracteristicas mas promi-

nentes del seguro de crédito, veamos ahora los rlesgos denomina-

dos comerciales y gue cubre este tipo de contrato.

Los riesgos comerciales son originados por la incapacidad
financiera del impartador para pagar el crédito asegurado, es

decir se convierte en insolvente.

0 crR, Ibidem. p. 160.
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" “para :las efectos dgl:,ségﬁro’la';1n§a}vehcla tiene - tres

‘connotaciones’ que'ison:

1) ;Ipsblvencia‘ Legal. Se produce al existir una declara-
cion ‘judicial de quiebra, suspensitn de pagos o algan
acto Juridico similar que impida el cobro de crédito

asegurado.

2) Insolvencia de hecho. Cuande existen evidencias de gue
el deudor s5e encuentra en una situaclon eeconomica tal
que e! ejercicio de una aceclon judicial en su contra

resultaria inutit.

3} Presuncién de insolvencia o mora prolongada. Se presume
que el deudor esta& insolvente al transcurrir doce meses
desde la fecha de vencimiento de=l crédito, sin haber
logrado su pago a pesar de las acciones judiciales

ejercitadas en su contra,

No son asegurables por la COMESEC los riesgos politicos, que
podriamos enunciarlos como exproplacion, confiscacien, intransfe-
ribilidad o {inconverti{bilidad de la moneda etc., ya que " la
cobertura de estos riesgos estd a carge del Fcnd; para el Fomento
de las Exportaciohes de Productos Manufacturados, del Banco de

México S.A.
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‘Ahlb:r;a k?‘ilen ‘eil’r‘ielsgé's"e !.'xjir_;ia‘ ‘al ’re’alizar el embarque de la
mercvén’ci"é "héc_ira':’sura‘\e‘s!;“i‘ﬁ& 'fi "a]‘ y':v'l.ar’stuma asegurada se integrara
con el valor. de'la mercancia exportada, los fletes y seguros
pag'adé;s'pqr el v:endedor,rbl‘os ln!te‘rese‘s ordinarios que devengue el
véréditn asi ‘como otros ~ gastos.accesorios. que figuren en la

factura comercial.

No se incluyen en la suma asegurada ninguna clase de concep~
tos extraordinarios, como son; multas contractuales, intereses

moratorios, fluctuaciones monetarias, ete.

La COMESEC cubre hasta el 80% de la suma asegurada en
operaciones a corto plazo y hasta el 70% en créditos de medio y

largo plazo.

La prima, obligacion del asegurado en cuanto a su pago a la
aseguradora, se calcula de acuerdo a las posibles pérdidas

{ndemnizables.

Veamos ahora lo relativeo al siniestro y a la indemnizacién

consecuente.

E] siniestro puede ocurrir antes o después del vencimiento
del crédito y corresponde al asegurado el presentar las pruebas
de la insolvencia del deudor o de las acciones ejecutadas en

contra de éste en caso de mora prolongada una vez que - se ha
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confirmado la ~existencia del sinlestro.al-importe insoluto del
crédito se suman aquellos. ' gastos de'cabranéa efectuados y se le
restan las repercusiones obtenidas por venta de mercancias, para

obtener asi la pérdida neta definitiva:

La indemnizacion se caleula aplicando a  dicha pérdida neta
el porcentaje de cobertura correspondiente, pagandose al asegura-

do dentro.de los 15 dias siguientes,

Una vez hecho el pago indemnizatorio la COMESEC se subroga
en los derechos y acciones del asegurado respecto al crédito

otorgado, o prosigue con la gestion legal para su recuperacion.

La COMESEC opera con dos tipos de paliza:
a) La Global.

bl La especif&ca.m

Por medio de la péliza global, durante un pericdo que
normalmente es de 12 meses, el exportador puede asegurar todas
tas ventas que realice, siempre y cuando se sujete a los términos

y condiciones establecidas en su contrato de seguro.

En la poliza especifica puede asegurar cada embarque de
mercaderia en particular, detallando el tipo de mercancia de que

se trate, su destino y obviamente el comprador o importador.

' C.F.R. Jorge Witker y L. Pérez Nieto, op. cit. p. 278,
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Lapaiiza.giobal

“lares

w23

objetivo

3)

43

La

entre:

‘tiene una éergg dgicgr&étefﬁéticéé particu-

a5 que pusden oitarse: -

féségﬁrédo debe solicitar la proteccién del seguro
,ré;pééto a todos los' clientes a quiénes les venda a
plazos  hasta un afio; salvo a las excepclones que el
proplo éontrato establezeca.

Tanto los clientes a quienes piensa vender durante el
lapso de 12 meses, como los mentos de crédlto que
pretenda ofrecer a cada uno de ellos, quedaran sujetos
a la aprobacldn de la COMESEC.

Esta modalidad de seguro opera con caracter revolvente,
es decir, que el limite maximo asegurable del crédito
puede ser utilizado para nuevas operaciones en la
medida que se vayan efectuando pagos.

Puede coperar la cobertura de) seguro dependiendo de la
salvencia del cliente, bastando el aviso que el asegu-

rado de a la compafia de la operacion.

poliza especifica es de caracter mads limitado, y su

es proteger créditos de medio y largo plazo, por mentosg

de consideracitn y los cuales ameritan una cobertura individual y

adecuada a sus caracteristicas,

Este tipo de poliza tiene modal!idades propias, entre las que

se pueden destacar las sigulentes:
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17 VCadavve'n‘ta reqv;iére Ae un contrato particular de segu-
7.,!‘0’,‘,

20 R ’ase:gurado se obliga a notificar a la COMESEC la

s frecha» del embarque asegurado dentro de un plazo maximo
de 80 dias.

3) En el caso de embarques parciales, el asegurado tiene
que {nformar a la COMESEC dentro del plazo seflalado en
el inciso anterior, es decir de 20 dias la fecha y el

valor de la factura de cada embarque realizado.

Por altimo, dentro del seguro de crédito veamos el pago de

la prima a cargo del asegurado.

influyen en la determinacidon de las primas, el volumen y
diversificacion geografica de las ventas asegurables, la expe-
riencia del exportador, la calidad financiera y moral del compra-
dar, el mercado a que se destinan las mercancias, el plazo de
crédito, su fcrma de documentacion, la naturaleza del producto,
etc. Por lo cual no es posible proporcionar al exportador el
costo del seguro antes de que la Compafiia Mexicana de Seguros de
Creédito, S.A. haya evaluado previamente el riesgo; sin embargo el
asegurado puede obtener una idea aproximada del monto de las
primas, informando a la COMESEC las caracteristicas generales de

la exportacion de que se trate.
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" Conviene hacer.:la i mencién de':las primas que se cobran en

niequiparables::

néxiCQV‘ :las'que pagan los exportadores de los

.paisés'aftéﬁgntggln pstfia]izadbé;"

;’Hgmdsfpresentadn él seguro de crédito como pilar desarrollo

" camereial de cualquler pais, y contrato {ndispensable en las

““transacciones mercantiles internaciomnales.

Como se mencioné al inicio de este capitulo, el seguro tiene
una inclidencia fundamental en el sano desarrollo de las compra-
ventas internacionales de mercancia, por lo cual analizaremos a
continuacion el tercer subtema listado, referente al Seguro de

Transporte.
5.3 El Seguro de Transporte

Una vez que se ha expuesto lo relative al seguro de crédito,
quiero reiterar la idea de por qué es necesario insertar en este
capitulo los contratos de seguro, ya que la industria y la
actividad comercial en la actualidad estan fundamentados en dos
grandes soportes, que son el seguro y el crédito, asi lo expresa
el Dr, Arturo Diaz Bravo, en su libro "Contratos Mercantiles", y
por lo tanto es necesario mencionar en este capitulo la relevante

importancia de estos contratos.
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‘rado 1ésff‘f g

traﬁspﬁrtadas

seéurp piecepfﬁa;v

"Padran ser objeto del contrato de seguro caontra‘los
riesgos de transporte, ‘todos los efeétas transportables

por los medios propios de locomocidén terrestre”.

Cuando por el proceso de importacion y exportacion de
mercancias, derivado del trafico comercial, y en cualquier
movimiento de bienes de un punto a otro, éstos se encuentran
sujetos a la ocurrencia de siniestros que incidan en su pérdida o
menoscabo, dicha eventualidad no termina hasta su llegada al
punto de destino final. Esos riesgos se encuentran en relacion
intima con la naturaleza propia del objeto transportado, el medio
de transporte utilizado, la forma de ser enmpacado, la distancia
del recorrido segun los puntos de origen y de destino, y situa-
ciones que pueden presentarse como catastrofes climatoldgicas, es
por estos que se hace imprescindible el establecimiento y deter-
minacién con toda claridad de aquellos riesgos que se puedan
cubrir, aquellos que no se puedan cubrir y en los gue necesaria-

mente debe existir un convenio expreso.
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as coberturas proporcionadas por el seguro de.

en clasificar en52

ra de "riesgos ordinarios".
23 Cobertura de "todo riesgo; o su término en inglés "All
irisksn,.

3) Cobertura de "riesgos especiales®.
Veamos cada una de estas coberturas en lo particular:

1 Los riesgos ordinarios son aquellos que constituyen la
parte esencial de ta péliza, y que comprueban la exis-
tenclia real de la proteccion otorgada a los bienes.
Podemos clasificarlos en:

a) Riesgos de transito maritimo, los cuales se refie-
ren a los dafios materiales gque pudieran sufrir los
bienes asegurados por incendlio, rayo, explosién o
por varadura, hundimiento o colisidn del buque,
pérdida total de bultos caidos al mar ya sea du-
rante maniobras de carga, transbordo o descarga,
dichos dafios serian pagados conforme las disposi-
ciones del Cédigo de Comercio Mexicano, conforme a
las reglas de York Amberes, o por las leyes ex-
tranjeras aplicables de acuerdo con lo que estipu~

le la carta de porte o el contrato de fletamiento.

2 psociacién de Banqueros de México, op. cit. p. 156.
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2)

Estos

cobertura

3

bl Los  riesgos ordinarios de transporte terrestre,
aéreo o combinado, se refieren a los daiios mate-
riales causados 3 los bienes, por incendio, rayo,
explosion, auto ignicion, caida de aviones, coli-
sion, volcadur. o descarrilamiento del wvehiculo u
otro medio de transporte empleadn, incluyendo
hundimiento o rotura de puentes.

La cobertura de "todo rilesgo" se entiende como aquella
en que todas las eventualidades a que se encuentran
expuestos los blenes durante su transporte, haciendo la
aclaracién que al decir "todas las eventualidades" se
excluyen aquellas que no son materia de segura, las
cuales son:

a) Los riesgos de infraceion a cualquier Ley, dispo-
sicién de autoridad o reglamento, ya sea por parte
del asegurado o bien por quien represente sus
derechos,

b) La naturaleza perecedera de los bienes.

c) La demora o pérdida del mercado.

.son los fdnicos riesgos que no se incluyen en la

"todo riesgo".

Por ualtimo, los riesgos especiales son aquellos que
mediante convenio expreso pueden cubrirse y son entre

otros:
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* Huelgas.

® ~ “Albarotas ‘populares
. Cunmoéidﬁ Civi)"
. Pirateriardef'éapf

Existen ciertas coberturas que podfian confundirse con las
de cobertura especial, ¥y no son mas que modalidades a las cober-
turas ordinarias por lo cual es 4til el mencionarlas:

1. Robo de bulto por entero

2, Robo parcial

3. Mojaduras de agua de mar o agua dulce
4, Contacto con otras cargas
5. Variaciones en ruta.

Ahora bien, el asegurado, adem&s del pago de la prima, corre
con cierto porcentaje denominado deducible, ya que hay mercancias
que son susceptibles en mayor grado a raobao, roturas, derrames o
algin otro dafio, por lo que al asegurarlas es necesario determi-

nar este porcentalje.

Cuando el transporte de las mercancias tenga como punto de
partida o de llegada el territorioc mexicano, este seguroc sera
necesario contratarlo con empresas naclonales, ya que el articulo
3 fraccion 1! de la Ley general de instituciones de seguro, asi

lo exige.
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La péliza es el documento expedido por la empresa asegurado-
ra‘'y que esta obligada a entregar a) contratante, en ella constan

los derechos y oblisacloneé de las partes,

En este sentido la ptliza debera contener, segin lo precep-

tuado por el articulo 20 de la Ley sobre el contrato de seguro:

1. ‘Las nomb;es, domicilios de los contratantes y firma de
la empresa aseguradora;

11, La designacidn de la cosa o de la persona aseguradaj

111, La naturaleza de los riesgos garantizados;

[V. El momento a partir de] cual se garantiza el riesgo y
la duracién de esta garantia;

V. El] monto de la garantia;

V. La cuota o prima del seguro;

VIii. Las demas clausulas que deban figurar en la poliza de
acuerdo con las disposiciones legales, asi como las

convenidas licitamente por los contratantes.
5.4 E] Contrato de Transporte de Carga Maritima

E! contrato de transporte de carga maritima podrd, segfn el
volumen de lo transportado abarcar total o parcialmente la
capacidad del 'buque, este contrato debera constar por escrito, y
el naviero o transportista expediré un documento denominado

conocimiento de embarque el cual indficara lo siguiente:
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1. 'El nembre, ‘domicilie y firma del‘tfansportador.

I1,- "El" nombre, domicilio y firma del cargador, (=xportador
o vendedor),

111, El nombre y domicilio de la persona a cuya orden se
expida el conocimiento,

IV, El némero de orden de! conocimiento.

V. La especificacion de Jos bienes gque deberan transpor-
tarse, con la indicacion de su naturaleza, calidad y
dem&s circunstancias que sirvan para su ldentificacion.

VI, La indicaclén de los fletes y gastos del transporte, de
las tarifas aplicables y la de haber sido pagados los
fletes o por cobrarse,

VIil. La mencién de los puertos de salida y destino.

VIIl E!l nombre y matricula del buque en que se transporten
s se tratase de transporte por nave designada.

IX. Las bases para determinar la indemnizacién que el

transportador <debe pagar en caso de pérdida o ave-

Ahora bien, si las mercancias transportadas son recibidas
para su posterlor embarque, el conocimiento debera& de establecer,
aparte de lo ya menclonado, la indicacién de "Recibido para
embarque", ademas e) lugar donde vayan a guardarse mientras
tanto, vy e! plazo establecido para el embarque. (Articulo 169 de

la Ley de Navegaci6tn y Comercio Maritimo).

% Articulo 168, de la Ley de Navegacién y Comercio Maritimes, Editorial
Porraa, México,
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:El éefe"dO"coﬁoclmiento de embarque tendr& el caracter de

_titulo

ntaﬁ!Vq dé las mercancias y por lo tanto, toda

'vnejoc{aGXQn ;gravaﬁen o embargo sobre ellas, para hacer valido

; déﬁeréf:éoﬁﬁreﬁder,el titulo mismo, es decir, el conocimiento de
:gmyéégﬁgireﬁ el supuesto casoc de que el cargador quiera rescindir
el contrato antes de la salida del! barco deber& hacer el pago de
la mitad del flete y entregar el conocimiento de embarque que al
efecto se hubiese levantado; auin cuando todavia no haya sido

cargada en el buque,

Si la mercancia ya fue depositada en el barco y se desea
rescindir, la via es otra, antes de la salida del buque tendra
que devolver el conoclmiento de emt=rque y cubrir el flete
convenido y los gastos que por esta retractacion se originen
(Articulos 170 y 173 de la Ley de Navegacitn y Comercio Mariti-

mos).

Cuando la mercancia en tré&nsito sufra un dafo serad imputable
al transportista con excepcién de vicios acultos, caso fortuito o
fuerza mayor, o por instrucciones mal orientadas por e! cargador,
por el consignatario o del titular del conocimiento de embharque;
por lo cual se verad relevado de esta responsabilidad. (Articulo

175 de la Ley de Navegacidn y Comercio Maritimo).

Para calcular los dafilos a que hemos hecho referencia, se

tasardan de acuerdo con el precio de las mercancias en el lugar y

183



enigue debieron ser entregadas; también se verificara

~un_cdlculo:d os ;daﬁas y perjuicios que se causaron. (Articulo

e Navegaclon y Comercio Maritimos),

= 8i7al llegar al punto de destino, el porteador solicita a la
pg;scnak que recibird la mercancia reconocer e inspeccionar Ja
miQﬁa, y este dltimo se niega, aquel quedard libre de toda
responsabilidad que no provenga de dolo. (Articulo 180 de la Ley

de Navegacion y Comercio Maritimos).

Por dltimo es necesario enunciar que las acciones y derechos
de este contrato prescriben en seis meses, los cuales son compu-
tados a partir del dia en que las mercancias debieron ser entre-
gadas o puestas a disposicion del cargador o tenedor del conoci-
miento de embarque. (Articulo 188 de la Ley de Navegacién y

Comercioc Maritimol,

Aunque sucintamente, creo conveniente exponer lo relativo al
transporte maritimo combinado, esto es, cuando la mercancia para
llegar a su puerto de destino es transportada por dos o mas

porteadores diferentes.

En este transporte combinado, asi lo denomina la Ley el
dltimo proteador esta obligado a entregar la mercancia conforme a
las especificaciones asentadas en el conocimiento de embarque del
puerto de salida, y como ya hemos expresado es expedido por el

primer porteador.
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Surge de inmediato la duda respecto de quien es e! responsa-
ble de las mercancias en caso de pérdida o daflo, pues bien, la
responsabilidad de cada porteador se inicia en el momento en que

recibevla carga ya sea al costado del buque o a bordo del mismo

...segin se establezca en gl contrato respectivo, y termina cuando

ésta es. entregada al tenedor del conocimiento de embarque (Ar-

ticulos 181 y 182 de la Ley de Navegacitn y Comercio Maritimos).

De este documento tiene copia tanto el transportista como el
cargador, en éste haran constar los términos y condiciones en que

recibe la mercancia asi como es entregada,

Hemos mencionado al conocimiento de embarque como un docu-
mento de altisima importancia en este tipo de transacciones,
profundicemos en la naturaleza juridica del conocimiento de

embarque.

Segun los juristas es la de un titulo de crédito, pertene~
ciente a la categoria de los t:tulos representativos de mercan-

cias.

E} conocimiento de embarque debera contener los datos que ya
han sido enunciados con anterioridad y que regula el Articulo 168
de la Ley de Navegaclon y Comercio Maritimos, el conocimiento de
embarque incorpora el derecho de disposicién de las mercancias

por &l amparadas, "Quien posea e! titulo, sera el poseedor
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feg;gimoyidéV las merqéncigs vy. cnnfdrme  al  articulo 20 de la
iménc}ﬁn;dévbey geﬁerél:ae'tiﬁulosf y .operaciones de ‘crédito, el
rsecuésﬁég 6:§u$1éEqﬁier'ot}6'viﬁcuio sbbre el derecho consignado,
10' éobre las mercahc£35~po£ élyrepresentadas, no surtiran efecto

 51no:cnmprendenVel tituleo mismo"%

Como se ve, el conocimiento de embarque tiene el caracter de

“un titulo de tradicion, representativo de mercancias y a é]1 deben
aplicarse las normas que, en relaci®én con esta clase de titulos
expresan los articulos 18 y 20 de la Ley General de titulos vy

operaciones de crédito.

Abordemos ahora el ltimo subtema de este capitulo, relativo

a la importancia del financiamlento al comercio exportador,
5.5 El Financlamiento a las Exportaciones

Como se ha mencionado el seguro ¥y el crédito son los dos
grandes sustentos de una economia sana y consolidan el desarrollo

de ésta en una nacion.

Hemos estudiado los seguros principales que son aplicables a
los contratos de compraventa Internacional; veremos ahora el

crédito o financiamiento que se destina a las exportaciones.

5 Cervantes Aumada, Raul. "Titulos y Operaciones de Crédito", Editorial
Herrero S.A., Méxieco, p, 157
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Las personas fisicas y morales que se avocan a esta activi-

dad “comercial sonsujetos .de crédito por dos instituciones

principales:FA

‘é)‘ - El: Banco Naciénal de Comercio Exterior (BANCOMEXT)

b) El Fondo para el Fomento de las Exportaciones (FOMEX).

Obviamente existen en México otras instituclones que se
dedican a este tipo de actividad crediticia, sin embargo, las dos
entidades que he citado son las mas importantes dentro de este
ramo, pues éstas enfocan sus recursos a la actividad exportadora
en si, y las de menor importancia, y que mno son mencionadas, se

avocan a las etapas de preexportacién.

Para iniciar con este estudio, enunciaremos el concepto de
crédito: "En wvirtud de! contrato de apertura de crédito, et
acreditante se obliga a poner una suma de dinero a disposicién
del acreditado, o a contraer por cuenta de éste una obligacion,
para que ¢! mismo haga uso del crédito concedido en la forma y
términos convenidos, para quedar obligado el acreditado a resti-
tuir al) acreditante las sumas de que disponga o a cubrirlo
oportunamente por el importe de la obligacién que contrajo, y en
todo caso a pagarle los intereses, prestaciones, gastos y comi-
slones que se estipulen”., (Articulo 281 de Ila Ley General de

Titulos y Operaciones de Crédito),
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Una “'vez .que hemos anotado el concepto fundamental del
crédito, segin lo establece nuestra legislacién, abordaremos las
dos ‘instituciones que otorgan éstos financlamientos y que inciden

con el tema tratado en esta tesis.
El Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N.C.

El BANCOMEXT es la institucién de mayor importancia relativa

en cuanto al financlamiento de las exportaclanes.

En su desempefio como institucién nacional de crédito dedica~
da al fomento de! comercio exterlor, cumple con las funclones de
otorgar financiamiento para la produccién y venta de articulos
primarios, semielaborados y manufacturados destinados a ta

exportacian.

Veamos ahora los principales créditos que otorga el BANCO-
MEXT enuncidndoios para posteriormente ahondar en su naturaleza

juridica:
n Apertura de crédito documentario simple.

2y Apertura de crédito de habilitacien o avio,

3) Apertura de crédito refaccionario.
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Apertura ‘de’:Créditsc Documentario Simple

El c}éditcr documentario siﬁplé' fue reglamentado en la Ley

General. de Titulos ;Upéfécicﬁés ~de Crédito de 1932, este se

desarrolls en. lai,ph cti a comercial y en la jurisprudencia

anglosajon#, en }hﬁestra'legislaéidn se preceptia como ‘crédito

confirmado.

En este crédito se otaerga como obligacion directa del
acreditante hacia un tercero y debe constar por escrito sin
poderio revocar quien pidié e! erédito, es decir por parte del

acreditado.

El tercero a cuyo favor se abre el crédito podra transferir-
lo, pero quedara sujeto a todas las obligaciones que en el
escrito de confirmacion del crédito se hayan estipulado a su

cargo.

La institucion acreditante podra oponer al tercer beneficia-
rio las excepcliones que nazcan del escrito de confirmacioén vy si
se estipulo en tal escrito también las derivadas de las relacjo-
nes entre el tercero y el que pidié el crédito, pero no podra
oponerse las que resulten de las relaciones entre el acreditado y

el acreditante.
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';, Eéjov1a forma una apertura de financia-

¥'s normalmente como una operacison adicional en

]ésibbmpiavéh s 'de.plaza s plaza o de nacioén a nacion.

iA paréir:de 1876 ge desarrolls la forma de compraventa
internacloﬁal CiF, la cual ya ha sido estudiada, y que de la
‘traduccidn del inglés al espafiol, costo, seguro y flete, en la
cual la obligacién del vendedor no se agota en la entrega de la
mercancia, sino que tiene que contratar el flete al lugar de
destino y el seguro, estos costos se agregan al precio de la

mercancia vendida.

Esta venta se documentd con los titulos que amparaban la
mercancia como son el conocimiento de embarque, facturas, pdlizas
de seguro y dio origen a la venta de documentos y por consecuen-
cia a Ja intervencitn de los bancos en este tipo de ventas por

medio del crédito documentario.

La aplicacidn de la wventa CIF se generaliza al comercio
terrestre y la aplicacion del crédito documentario a la mayoria
de las transacciones de compraventa, convirtiendo a dicha insti-

tucidn en un pilar de! comercic moderno.
Apertura de Crédito de Habilitacion o Avio

Los créditos de habilitacién o avio y los créditos refaccio-~
narios cumplen con una sola funeion, Ia cual es impulsar la

producctén.,
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El. crédito - de hab‘n‘rgacian ;Aaquxrxa especial 'esplendor
du;ante la época:colonlél,7rén715 que ‘operaron los bancos de
plata, fomentando la mineria‘por médio del avio.. Para posterijor-
mente podames. -analizar .de. .manera detallada sus diferencias
comencemos ﬁor definir legalmente ai crédito der habilitacion o
avia,

"En virtud del contrato de crédito de habilitacioén o avio,
el acreditado queda obligado a {invertir el importe del crédito
precisamente en la adquisicion de las materias primas y materia-
les, y en el pago de los jornales, salarios y gastos dlrectos de
explotacion indispensables para los fines de su empresa" (Articu-

lo 321 de la Ley General de Titules y Operaciones de Crédito).

El crédito de avio se concede para el fomento de la produc-
cion de una empresa que esta trabajando o lista para trabajar,
dedicdndose al proceso directo e inmediato de la produccidén y el
acreditante debera cuidar, a riesgo de perder sus privilegios, de

que el crédito se invierta precisamente en la forma convenida.

La garantia natural de los crédito de avio seran las mate-
rias primas y materl{ales adquiridos y aquellos frutos, productos
o artefactos que se obtengan con el crédito aunque éstos sean

futuros.
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Apertura del Crédito Refaccionarioc

Como “'seé mencioné en - un inicio ‘el “erédito”

de . avio. 'y el

veféccionario eran confundidos pueé‘se tenié gﬁ*concapto~unif{ca-

do'de “ellos; veamos ahora el ‘prédiﬁdf efédc;qnégiorpara poste-

riormente - enunciar las'diféréﬁéiés entre 'qgﬁgéf'ddgrtipos de

crédito:

El Articulo 323 de: Ja Ley géﬁefaf de titﬁlos y operaciones
de crédito expresa: "En virtud del contrato de crédito refaccio-
nario, el acreditado queda obligado a invertir el Importe del
crédito precisamente en la adquisicién de aperos, instrumentos
atiles de labranza, abonos, ganado o animales de cria, en la
realizacion de plantaciones o cultivos ciclicos o permanentes; en
la apertura de tlerras para el cultivo en la compra o instalacian
de maquinaria o en la construccitn de obras, materiales necesa-

rios para el fomento de la empresa del acreditado".

Los recursos del crédito otorgado también podran dedicarse
el pago del pasivo derivado de créditos utilizados en el aflo
anterior al contrato y que se hayan invertido en la forma antes

indicada, o en el pago de adeudos fiscales

Las garantias naturales del c¢rédito refaccionario seran las

fincas, construcciones, edificlos, aperos y en general todo lo
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El avio se aplica directamente al proceso inmediato de la
-produccitn .y en cambio el refaccionario se aplica a una operacién
més de fondo, es decir en preparar a la empresa para el fendmeno

productivo.

Una vez que hemos expuesto en lo particular estos tres tipos
principales del crédito que otorga el Banco Mexicano de comercio
exterior (BANCOMEXT) es conveniente mencionar que en todos los
casos los créditos del banco son prendarios con excepcion a los
exportadores que operan perlédicamente con esta institucion y que

a su juicio sean solventes.

El tiempo promedio que el banco tarda en conceder un finan-
ciamiente s de treinta dias, puede variar segun la compiejidad
de la operacion y de la prontitud con que el solicitante presente

la {nformacion adicional requerida.

No existe un monto minimo de crédito, lo cual obviamente
ofrece ventajas muy destacadas, especlalmente para el peguefio

exportador; tampoco hay un limite maximo, pues el crédito se
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otorga tomando en cuenta ‘Ja estructura financiera del solicitante

o-acreditado-y.el destlnp de los recursaos.

En relaci{tn a los plazos, el criterio es {gualmente adapta-
ble a las necesidades de cada exportador, sin embargo por politi-
cas del banco y por motivos de costo de operacion no se aceptan
plazos menores a treinta dias, y la regla sobre plazos maximo es
de 10 affos aunque puede ampliarse de acuerdo al tipo de opera-

cian.

Los intereses que se aplican varian segun las circunstancias
y el tipo de operacion de que se trate, sin embarge se aplicaran
las tasas de Interés de acuerdo con los costos del mercado

{nternacional si no pueden utilizarse los recursos del FOMEX.

Fondo para el Fomento de las Exportaciones de Productoes

Manufacturados. (FOMEX)

Esta institucion al fgual que el Banco Nacional de Comercio
Exterior tiene una elevada {mportancia en el campo del financia-
miento de las exportaciones; opera como fondo de redescuento de
1a banca nacional y privaﬁa mexicana, otorgdndoles recursos para
que éstos a su vez, otorguen a sus clientes créditos para la

exportacidén.
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El redescuento opera de la'siguieﬂté manerz: zuando el banco
tiene necesidad de disponer . de dinef& efective puede acudir a
otros bancos para redescontar los\ £;£uiﬁs qﬁé ei hay tomado en
descuento, éste es el llamado redescuento pasivc gsue generalmente

lo practican los bancos comerciales. con el bancc central.

El Banco de México, S.A. realiza entre ncs:ziros la funcion
del. Banco Central y por lo tanto, una de las actividades mas
tipicas es el redescuento, ¥y que desde un punto de vista del

Banco Central, se califica como redescuento ac:iiv:c,

E) Fomex realiza principalmente dos tipzs de operaciones,

segin ta periodicidad de las exportaciones:

1 Cuando las operaciones se de en forma esporadica, estos
es de una forma irregular, el vended:cr o exportador
para obtener el crédito tendra que demcsirar que cuenta
con el pedido seguro en firme para =su mercancia, en
este caso el porcentaje de financiamien:io puede ser, a

elecciaon del vendedor:

a) Por e) costo directo de fabricaci:in de la mercan-
cia.

b) Por el costo de hasta el 70% de su precio "FREE ON
BOARD™ (FOB). EI plazo que ss zcncede en este

supuesto es el mismo que se ha ecpleado para la
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manufactura, es decir, desde lg Vadcrlu'isijclién‘ de’ las

materias primas hasta el womente en qué el ‘p\roduc-

" t6 'esta listo para su embargue.

2) Cuando las operaciones son de forma periddica, es decir

V con determinada frecuencia el flnanciamiento se sujeta
y. se otorga sobre la base del total de ventas al exte-
rior, reallzadas durante el pendltimo o dltimo mes

anterior a la soliecitud, por un 70% de dichas ventas.

%5, Contreras Tirado. Mercadotecnia Internacional, Su Aplicabilidad: a
las Exportaciones Mexicanas, Escela Naciona! de Economia UNAM, México, p. 55.
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APENDICE

Considero necesario a fin de esquematizar por escrito el
contrato de compraventa internacional de mercancias, presentar un
modelo de este, con las modalidades de que contiene entregas
parciales ¥y con clausulas que pueden cambiarse segin la voluntad

de las partes.
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MODELO DE CONTRATO DE COMPRAVENTA CON ENTREGAS

PARCIALES Y CON CLAUSULAS INTERCAMBIABLES

CONTRATO DE COMPRAVENTA CON ENTREGAS PARCIALES, QUE CELEBRAN, POR

UNA PARTE, REPRESENTADO (A) POR EL

SR.

EN SU CARACTER DE

DE LA MISMA, QUIEN SE LE DESIGNARA EN LO SUCES!VO "LA VENDEDORA",

Y POR LA OTRA, REPRESENTADD (A) POR

su

EL SR. A QUIEN EN

ADELANTE SE LLAMARA "LA COMPRADORA".

DECLARACIONES

Declara "LA VENDEDORA®.

Que es ___ __________ legalmente constituido (a}), con

conformidad a la escritura piablieca No. ., pasada ante la

fe del Notario Pablico No. s, Lie. .

Que se dedica entre otros productos a la producecidén, venta y

exportacién de , de acuerdo a las

caracteristicas y especificaciones que se detallan en la
lista adjunta que corre como Anexo "A" y forma parte de este

contratao.
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Il Que ;ggnté‘con el personal adecuado para realjzar las acti-

,vldad25>é;qué‘se refiere la Declaracion que antecede.

es su
5 ‘;Wegitimb‘repfesentante.
Declara. "LA COMPRADORA™
V. Que es una empresa constituida de acuerdo a las leyes
y dedlicada a asi como a la

importaci{on del! producto a que se refiere la Declaracien 11

de este contrato.

V1. Que el Sr, en su caracter de

es su legitimo representante y estd facultado para suscribir

este contrato.

Declaran AMBAS PARTES:

V1l. Que tienen interés en realizar las operaciones comerciales a

que se refiere el presente contrato.

ViIl Que de conformidad a las anteriores Declaraciones otorgan

las sigulentes.
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CLAUSULAS
PRIMERA. O0BJETO DEL CONTRATO.

"LA VENDEDORA"™ se obliga a enajenar , de

acuerdo a las caracteristica y especificaciones. a quien se
refiere la declaracién 1! de contrato, por una cantidad aproxima-

da de Kg. (o toneladas métricas) y

"LLA COMPRADORA"™ a recibirla y a satisfacer el precio pactado en

la Clausula SEGUNDA del presente contrato.

SEGUNDA. PRECIO.

Esta «cléusula, como la cuarta, referente a la entrega de la

mercancia, son sustituibles. Las redacciones correspondientes

vienen de este anexo.

TERCERA. FORMA DE PAGO.

"LA COMPRADORA"™ se obliga a efectuar el pago del precio a que se

refiere Ja clausula segunda a "LA VENDEDORA"™ a través de una

carta de crédito Iirrevocable confirmada en el Banco de

en la ciudad de México, por el valor

que "la Vendedora" le notifique a "LA COMPRADORA"™ que sera de

, cada embarque, de conformidad cocn la Clausula

CUARTA del presente contrato.
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CUARTA. ENTREGAS DE LAS MERCANCIAS,

QUINTA. CERTIFICACION DEL PRODUCTO.

A fin de certificar la calidad del producto a que se reflere este
contrato, "LA VENDEDORA" acepta que "LA COMPRADORA" designe un
representante que inspeccione y revise el producto y su empaque,

asi como la inspeccion fitosanotaria correspondiente.

El representante de "LA COMPRADORAY, en cada embarque del produc-
to, levantar& un acta en la que hara constar la calidad observada
en el producto por el mismo, documento que pondr& a disposicion
de "LA COMPRADORA", y sl esta lo estima convenlente lo firmara de

conformidad.

El acta levantada por el representante de "LA COMPRADORA" y
firmada por "LA VENDEDORA"™ servir& de certificado de calidad del
producto, mismo que serd definitivamente aceptado por "LA VENDE-

DORA®™.

E] supervisor de "LA COMPRADORA™ a que se reflere esta clausula
sera designado con 30 dias de anticipacién a la fecha de entrada
en funciones, previa notificacion que al aspecto se le formule a

"LA VENDEDORA".
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. SEXTA..'CERTIFICADO DE ORIGEN.

. ""LA - VENDEDORA"™ se obliga, a sollicftud, costo y riesgo de "LA
COMPRADORA" a obtener ante las autoridades competentes de la
Reptblica Mexicana, un certificado de origen de la mercancia

objeto del presente contrato.
SEPTIMA. VIGENCIA DEL CONTRATO.

Ambas partes convienen que en el presente contrato tendrd una

vigencia de a partir de .

OCTAVA. RESCISION POR INCUMPLIMIENTO.

Ambas partes podran rescindir este contrato en caso en una de
ella incumpla sus obligaciones y se abstenga de tomar wmwedidas
necesarias para reparar dicho incumplimiento dentro de los quince
dias sigulentes al aviso, notificacion requerimiento o solicitud
que la contraparte le haga en el sentido de gue proceda a reparar

dicho incump!limiento.

NOVENA. INSOLVENCIA.

"LA VENDEDORA"™ podra dar por rescindido este contrato en casoc de
que "LA COMPRADORA" fuera declarada en quiebra, suspension de
pagos, concurso de acreedores ¢ cualquier otro tipe de insolven-
cia.
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DECIMA, SUBSISTENCIA DE LAS OBLIGACIONES.

La rescisi{on o terminacidn de este contrato no afectara de manera
alguna la validez y exigibilidad de las obligaciones contraidas
con anterloridad, o aquellas ya formadas que por su naturaleza o
disposicion de la ley, o por voluntad de las partes, deben
diferirse a fecha posterior. En consecuencia, las partes podran
exigir aun con posterioridad a la rescision o terminacisn del

contrato, el cumplimiento de estas obligaciones.

DECIMA PRIMERA. CESION DE DERECHOS Y OBLIGACIONES.

Ninguna de las partes podran ceder o transferir total o parcial-
mente los derechos ni las obligaciones derivados del presente

contrato.

DECIMA SEGUNDA. PERSONALIDAD.

Las partes que intervienen en el presente contrato se reconocen
la personalidad con que comparecen sus respectiveos representan-
tes, independientemente de lo cual se obligan a entregarse los
documentos mnotariales en que aparezcan los poderes y facultades

con apoyo en los cuales otorgan este instrumento.
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DECIMA: TERCERA. "AVISQOS Y NDTIFICACIONES;

Las  partes sefialan como domiciiio para rééihin.toda clase de

avisos .y notificaciones los sigulentes:: -

"LA VENDEDORA" :

"LA COMPRADORA :

DECIMA CUARTA. VERSION DEL CONTROL.

Et presente contrato se encuentra redactado en los idio-

masg y castellano, y para el casoc de su

interpretaclion, el texto que prevalecera el redactado en caste-

1lano.

DECIMA QUINTA. LIMITE DE LA RESPONSABILIDAD CONTRACTUAL.

Ambas partes convienen en que no serd Iimputable a ninguna de
ellas cualquier responsabilidad derivada de caso fortuito o
fuerza mayor, conviniendo que las obligaciones y derechos esta-
blecidos en este contrato podran reanudarse en el momento que
desaparezcan las causa que dieron motive a la suspensidn, siempre

y cuando se trate de los casos previstos es esta ¢l ausula.
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DECIMA 8BXTA. LEGISLACION APLICABLE.

Para la interpretacién y cumplimiento de este contrato, seran
aplicables las leyes vigentes en la Replblica Mexicana y en su

defecto, los usos 0 practicas comerciales reconocidas por esta.

DECIMA SEPTIMA. REGLAMENTO DE CONFLICTOS.

Ambas partes estén de acuerdo en que cualquiera cuestion o
controversia originada por este contrato o en relacion con ¢l
directa o indirectamente ser& resuelita por arbitraje de acuerdo a
la Ley de la Comision para la Proteccion del Comercio Exterior de
México, vigente en esta fecha, la cual conocen las partes y cuyo
texto forma parte de este contrato.

Las partes convienen ademas, en lo sigulente:

1. El arbitraje se celebrard en el domicilio de la Comisian

para la proteccion del Comercio Exterior de México.

2. Afirmar, dado el caso, el compromiso arbitral con el objeto

de dar inicio a la fase arbitral,

3. Las partes renuncian desde ahora a la a la apelacidn o cua
lesquiera otros medios impugnatives contra el Laudo, salvo
las juicios de nulidad por exceso de poderes de la Comi-

sl6n para la Proteccidn de Comercio Exterior de México.
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"Se firma este contrato en la ciudad de

‘Las partes . cumpliran fielmente al Laudo que se dicte de

“‘acterdo ;cqﬁaeste éonvenio y con la Ley de ta Comisitn para

la-Proteccion de Comercio Exterior de México.

a:los dias del mes de de mil novecientos .

"LA VENDEDORA"™ "LA COMPRADORA"™
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" 3 oy ,hkél entrega de mercancia, son
‘sustituib Tos “"INCOTERMS" que plasmen en el

mismo:

1) En fabrica (EX-FACTORY)

SEGUNDA. PRECIQ.
El precio del producto objeto de este contrato seria de U.S.
(délares estadounidenses) EN FABRICA (EX FACTORY INCOTERM'S 53,

por kilogramo (o tonelada métrica).

CUARTA. ENTREGA DE LA MERCANCIA.

La mercancia objeto del «contrato sera suministrada  por LA
VENDEDORA"™ mediante entregas parclales no superiores a

kg, (o toneladas métricas) cada una, a partir de

en la fabrica situada en las calles de

Ciudad , Estado , México.

Para cumplimiento de los establecido anteriormente "LA VENDEDORA™
se compromete a notificar a "LA COMPRADORA" con una anticipacion
de el volumen exacto de cada entrega mediante

telex o algun otro medio de comunicacién equivalente.
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""LA. VENDEDORA" se compromete a suministrar el empague del produc-
to de conformidad a las especificaciones contenidas en e] anexo

"B" que forman parte del presente contrato.
2) LIBRE A BORDO VAGON
(FRANCO/WAGON)

E!l precio de! producto objeto de este contrato sera de U.S,

$ (délares estadounidenses) LIBRE A BORDO VAGON (FRANCO

WAGON INCOTERMS' 53). por Kilegramo (o tonelada métrica).

CUARTA. ENTREGA DE LA MERCANCIA.
La mercancia objeto del! presente contrato sera suministrada por
"LA VENDEDORA™ mediante entregas parclales no superiores a

Kg (o tonelada métrica) cada una, a participar de N

en la estacién de ferrocarri] ubicada en
ciudad » Estado de '
México.

Para el cumplimiento de los establecido anteriormente "LA VENDE-
DORA"™ se compromete a notificar inmediatamente a "LA COMPRADORA",
la fecha embarque de la mercancia mediante telex o algin otro

medio de comunlcacidén equivalente,

"LA VENDEDORA" se compromete a suministrar el empague del produc-
to de conformidad a las especificaciones contenidas en el Anexo
"B" que forma parte del presente contrato.
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"LA COMPRADORA" se obliga a notificar a “LA VENDEDORA" a mas
tardar el dia anterior a su embarque todas las instruccio-
nes, de manera detallada, tendientes hacer posible la entrega de

la mercancia objeto del presente contrato.

3. LIBRE 0O FRANCO AL COSTADO DEL BUQUE

(FREE ALONGSIDE THE SHIP-F.A.S.)

SEGUNDA, PRECIO.
E)l precio del producto de este contrato sera de U.5, $
(délares estadounidenses) LIBRE AL COSTADO DEL BUQUE (F.A.S.

INCOTERMS' 533, en el puerto de . por kilo-

gramo (o toneladas métrica).

CUARTA. ENTREGA DE LA MERCANCIA.

La mercancia objete del presente contrato sera suministrada por
"LA VENDEDORA"™ mediante entregas parclales no superiores a

—_Kg (o torneladas métricas) cada wuna a partir de en el

puerto de , Estado de .

México.

Para e! cumplimiento de lo dispuesto anteriormente, "LA VENDEDORA
" se compromete a2 notificar a "LA COMPRADORA"™ inmediatamente la
fecha en que haya sido depositada la mercancia al costado del

buque en el puerto de embargue sefialado.
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"LA .COMPRADORA"™ se obliga a notificar a LA VENDEDORA" a mas

tardar el dia » anterior a cada entrega todas las instruc-

clones, de manera detallada, tendientes hacer posible la entrega

de la mercancia objeto del presente contrato.

4. LIBRE 0 FRANCO A BORDG.

(FREE ON BOARD-F.0.B)

SEGUNDA. PRECIO.

El precio del producto de este contrato sera de U,5, $

(d6lares estadounidenses) LIBRE A BORDO) (F.O0,B. INCOTERMS' 53),

por kilogramo (o toneladas métrica).

CUARTA. ENTREGA DE LA MERCANCIA.
La mercancia objeto del presente contrato seré suministrada por

"LA VENDEDORA" mediante entregas parclales no superiores a

Kg (o toneiadas métricas) cada una a partir de abordo

del buque en el puerto de , Estado de

, México.

"LA VENDEDORA "tan pronto .como embarque la mercancia, debera dar
aviso a "LA COMPRADORA™ Iinmediatamente de este hecho por el medio

de comunicaciton mas r&pido a su alcance.

Para hacer posible lo anteriormente expuesto, "LA VENDEDORA" se

obliga a obtener por su cuenta y riesgo las licencias de exporta-
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clén o cualquier . otra autorizacion administrétivé que resulte
necesaria para -.exportar la . mercancia, asi como un conocimiento
timpio de embarque due pruebe que la mercancia ha sido embarcada

y/0 depositada para-embarque.

El* embarque ‘del rproducto:ser& de conformidad a las especificacio-
nes contenidas en: el ‘Anexo "B", que forman parte del! presente

contrato.: .
AVIS0O DE ARRIBO DE LOS BUQUES

"LA CDHPRADORA“ se obliga con "LA VENDEDORA" Independientemente
de la fecha de entrada en vigor del presente contrato, a notifi-
car a "LA VENDEDORA"™ con mes de anticipacidn las fechas
de arribo de los buques y/o el tiempo aproximada de arribo del

buque al puerto de México, a fin de que "LA

VENDEDORA" realice las entregas parciales a que se refiere la

clausula CUARTA de este contrato,

S. COSTO Y FLETE

(COST AND FREIGTH-C&F)

SEGUNDA. PRECIOD.
El precio del producto objeto de este contrato serda de U.S.

$. (délares estadounidenses) COSTO Y FLETE (C & F

INCOTERMS '53) al puerto de por kilogramos (o

tonelada métrical.
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CUARTA. ENTREGA DE MERCANCIA.

La mercancia objeto de! presente contrato serd suministrada por

"LA VENDEDORA"™ mediante entregas parciales no superiores a
Kg (o toneladas métricas) cada una, a partir de

, en el puerto de destino de inclu~

yendo el flete de la misma.

Para el cumplimiento de lo dispuesto anteriormente "LA VENDEDORA'
notiflcara a "LA COMPRADORA™ sin demora de tiempo, por el medio
de comunicacion mas rdapido a su alcance, la fecha en que las
mercancias hayan sido cargadas a bordo del buque y el nombre de

este.

Asi mismo, "LA VENDEDORA"™ se obliga a obtener por su cuenta y
riesgo las licenclas de exportacidén o cualquier otra autorizacién
administrativa que resulte necesaria para exportar la merecancia,
asi como un conocimiento limpio de embarque que pruebe que la

mercancia ha sido embarcada y/o depositada para embarque.

El empaque del producto serd de conformidad a las especificacio-

nes contenidas en el anexo "B" que forma de! presente contrato.

NOTA: Si la compraventa lleva la Clausula "C & F PUESTA EN

MUELLE" los gastos de descarga, con inclusién de los de

muellaje seran por cuenta de "LA VENDEDORA"™,
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CONCL USIONES

' El Comercio Exterior constituye wun factor estratépico en el
desarrollo de nuestro pais, representa la incorporaciftn de México

al flujo de sus factores que praduce la comunidad internacional.

Nuestro pais cuenta con organismos altamente capacitados
para desempeffar con éxito la tarea de hacer un  Dbuen comercio
exterior, con cuerpos arbitrales muy reconocidos y con institu-

ciones crediticias que impulsan esta actividad.

Un eolido comercic exterior trae consigo ventajas como la
produccidén de mas y mejores servicios y producteos, la creacidon de

mas fuentes de trabajo, genera también estabilidad econdmica en
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ionjunidica se | vaya

el pais’y sobre todo hace que’ta heglamentac

“perfeccionanda

obre:contratos  ‘de compra venta interna-

-cionalide mercaderias ez’ iupa muestra . clara de la vanguardia gue

viveMéxico)al incorporarla como legislacion.

" Este. tratado internacional no se aplica a las compra ventas
internas, pues a estas las rigen los Cédigos Civil y el de
Comercio, sin embargo es tal la relevancia de esta legislacion
que se pedria dar el caso de que rigiera compra ventas internas
si sus preceptos fueran tomadas como costumbre, y no derogando la

Ley, sino supliéndola y enriqueciéndola.

En las compra ventas de caracter mercantil internas también
podiria presepntarse la validez de la convencion como costumbre y
gue fuers suplemento 21 Codigo de Comercio con preferencia  al
Codigo Civil, esto implicaria que la convencién estudiada en esta
tesis puede influir en elaborar un estudio raformante al Coédigo

de Comercio.

Las ventajas de que ge realizara un proyecto reformante de
Coédigo de Comercie seria muy grandes pues los empresarios mexica-—
nos contarian con reglas unificadas en =1 Comercio Nacional e

Internacional, y con esto se daria una Legislacién clara en

cuanto al cumplimiento de sus responsabilidades.
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"La'ﬁaﬁurére:a juridica de.. una compra venta internacional de

umehcan:ia es de.un’.:oncepto netamante mekcantil en- cuanto a su

flﬁé sujétés D:paﬁfE queen.ella ~participan y en

Cfinm,es cuento’

cuanty

En cuanto- a los sujetos, en cuyo caso se encuentran celebra-
dos por cilertas empresas mercantiles como aquellas de abasteci-
mientos y suministros, las manufactureras, las editoras, las
productoras de servicios, o también aquellas personas fisicas que
son  comefciantes o con un  animo de comercializar el obieto del

contrato.

En cuanto al objeto del contrato segan recaiga este sobre

cosas o derechos cuya propiedad se trate de {ransterir

Como ya ha&a sido mencionado la legislacién aplicable a los
contratos de compra vanta internacional de mercancias ha tenido
tanta importancia que ahora con la préxima entrada en vigor del
Tratado Trilateral de Libre Comercio con los Estadeos unidos y
Canada Mérico cuenta con organismos y leyes capaces de llevar con

buen éxito esta tarea del comercioc internacional.
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Nuesbro paxs debe buscav tambxén el logro del bxen coman, y

las transacc;one= ‘1nterna:1cnales 'gn‘ una pavte proporcional

ayudan a este i ‘pnr medio de-

ﬂCrea::ﬁn de mas fuentes de trabajon;

Impulsar desarrnllo ecunom1cn de Méuxco lvz .

yglgdeavida>dg51a$poblacign
) 1Héqér'héé éoﬁpetitivas*a las eﬁpresés nacionales
) V‘Aumentah'las exportaciones de productos manufacturados

Ccen nuestro pais.

&) Egquilibrar la Balanza Comercial.
71 Fortalecer econémicamente a la nacidn.
;) Modernizar la legislacion en materia de contratos de

compra venta internacionales de mercaderias y su conse-—
cuente enriguecimiento de la legislacién interna como

cupletoria,

He realizado estae tesis, con el deseo de gue 1o abogados de
México no estemos ajenos a la evolucien de estas instituciones
fundamentales del derecho v tan trascendentales para el pais,
ademds su propésito g5 21 ofrecer en forma general @1 proceso que
sigue la compra venta internacional de mercancias, las fuentes
juridicas. gue sustentan el comaercic exterior, organismos de
contral y apoyo, las modalidades v elementos del contrato, asi
comp los contratos de seguro aplicables a estas transacciones, vy
en caso de litigio, el arbitraje comercial internacional, temas

que han sido tratados en el pressnte trabajo.
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ituciones: siempre se’ - han desarrollado

1 'ampé};é del’ cual fructifican

que-regulan = la vida’ ";iur"i'di'.ce_\ de una ‘nacién y el hombre jamas
podran. vivin desligados.. '

C 187



EIFL.IOGRAFIA

Adame Godard, Jarge, Estudios sobre la Compra Venta Internacional
de Mercaderias, Institute de Investigaciones Juridicas,

: UNAM, México, 1921.

Aguilar Carvajal, Lecpalds. Contratos Civiles, Editorial Forrda,

Mexico.

Arellang Garcia, Carlos. Derecho Internacional Frivado, Editorial

Forria, México, 1981..
Ar+iocla Partida, Samuel. Tecnica y Frocedimiente para una

Eficiente exportacién, Universidad Autonoma de Guadalajara,

Ménicao, 1970.

188



“‘Rarrera

,‘1Cumpraveﬁtaé,1ntennac

de Comercio Exteriur,~mé#iéo.

Cervantes - Ahumada, "Raal, - Titulos: y‘ 0pEracioheé ‘de Credito,

Editorial Herrero, Méuico.‘

Diaz Bravo, Artura. Contratos Mercantiles, Editorial Harla,

México.
Fuentes de Financiamiento a las Actividades Relacionadas con el
Comercio Exterior, Instituto Mexicano de Comercio Exteriar,

Tercera Edicion, México.

Fuentes, Manuel. El Comercio Exterior y sus Obstdculos, Editorial

Tecnos, Madrid, 1965,

Nieto Castro, Leonel Férez, Derecho Internacional Frivado,

Editorial Harla, México, 1985,

Revista Anuario del Exportador. Instituto Mexicano de Comercio

Exterior.

189



‘Rodrigue:,_

Sénchez;Médal,fRﬁméﬁ;vDé.lds«ContFatos Civiles, Editorial Forrida,

México.

Scheifler Amezaga, Xavier. Historia del Pensamientoc Econtmico,

Tomo I, Editorial Trillas, México, 19837,

Seara Vazquez, Modesto. Derecho Interpacional Frivado, Editorial

Porraa, México, 1975,

Septtlveda, César. Derecho Internacional FPrivado, Editorial

Forraa, México, 1975.

Torres Gaytan, Ricardo., Teoria del Comercio Internacional,

Editorial sigleo XXI, México, 1972,

Vazquez Miranda, Sergin. El Financiamiento a la wportacidn de
Froductos HManutacturados en México, Banco Nacional  de
Comercio Enterior, México-Universidad Nacional Auténoma de

Mésico.



Witker;

Fal

i

191



LEGISLACION

Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos.

Ley
Ley
Ley
ey
Ley

Ley

Orgénica de 1a Administracioén Fublica Federal.
General de Titulos y Operaciones de Crédito.
General de Titulos y Operaciones de Crédito.
de MNavegacion y Comercio Maritimos.

Sobre Contrato de Sesguro.

General de Instituciones de Creédito y Organizaciones

auxiliares.

Legislacion Aduanera.

Ley

de Transferencia de Tecnologia.

Coédigo de Comercio

Cédigo Civil para el Distrito Federal
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