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INTRODUCCION

La rapidez con que se desarrolla la actividad mercantil, ha
dado lugar a la creacitn de nuevas figuras contractuales que -
muchas de las veces es imposible encuadrar en forma definitiva
a las ya existentes y reguladas, ello tiene gran relevancia, -
pués ante tal situacifn estos contratos se regulan unas veces -
por el C6digo de Comercio, otras por el C6digo Civil y en oca-
siones, por leyes especiales que muchas de las veces lo hacen -
en forma superficial y confusa; de ah{ que se hace necesario un
mayor conocimiento sobre la materia a fin de que el jurista -

posea la preparaci6én suficiente para tomar decisiones.

Asf la finalidad de este trabajo, no es otra que insistir
en dar a conocer el contrato cinematogréfico, el cual ha venido

a integrarse a los ya existentes.

El desconocimiento del mismo en los estudliosos del derecho,
hizo surgir en mi persona la duda del por que este tipo de con
tratos no se hayan definido ni regqulado en nuestro C6digo de -
Comercio. De ahf mi interés en contribuir en la medida de mis
capacidades y através de mi trabajo de tesis en el mejoramiento
del estudio de este contrato, con el af&n de gue se le de mayor

importancia y una mejor proyecci6n a la legislacién aplicable.
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Siendo el contrato cinematogr&fico, una figura muy poco -
conocida por juristas mexicanos, existe el problema de no tener
doctrina de autores jurfdicos mexicanos o extranjeros que hablen

sobre dicha figura.

Por otra parte, se tiene como objetivo, el estudio del mis
mo como contrato, con caracterf{sticas especiales, propias e in-

dependientes de las demds figuras contractuales tfpicas.

Por lo tanto, el estudio que hago, se encuentra dividido

en tres capftulos:

En el primero, se estudia a grandes razgos a los contratos
civiles, su origen, sus elementos de existencia, requisitos de

validez y su fundamento legal.

El segundo capftulo, trata sobre el estudio general de los
contratos mercantiles, sus elementos para su existencia y requi
sitos de vatidez, as{ mismo, su interpretaci6n y tendencia ha-
cia los contratos de adhesién, y por Gltimo, se hace la diferen

cia entre contratos civiles y mercantiles.

En un tercer capftulo y Gltimo, se hace el estudio del con
trato cinematogrifico y de las tres figuras contractuales que
lo integran; y que son la produccién, distribuci6n y exhibicién

de pelfculas; su concepto, naturaleza jurfdica, elementos cons-
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titutivos, derechos y obligaciones de las partes y por @Gltimo -
la importancia de que se regule en nuestro C6digo de Comercio a

fin de garantizar su eficacia y cumplimiento de sus objetivos.



CAPITULDO 1

LOS CONTRATOS EN GENERAL

ASPECTOS GENERALES.
Es innegable la influencia del Derecho Romano, sus institu
ciones e histéria, fuente de muchos sistemas juridicos vigentes,

en especial, el urfgen de instituciones de Derecho Privado.

Asf pués, para el Derecho Romano, lo que nosotros conside-
ramos como contrato, éra el pdctum o convenio. Contractus, por
el contrario, derivaba de contrahere y esta, se aplicaba a obli
gaciones contraidas como consecuencia de conductas humanas, 1f-

citas o ilfcitas, pactum o dectum.

En Roma, la sola voluntad de las partes no creaba obliga--
ciones; pues para ello, era necesario valerse de los modos y
formas que establecfa el ius civile, las cuales producfan - - -

accién en juicio.

En este sentido, el sistema contractual romano, evoluciona
al ir de un formalismo hasta el consensuali%ﬁo. La etapa forma
lista fue muy estricta, al ordenar que los contratantes debfan
comparecer ante un funcionario pGblico (generalmente un pretor),

ante el cudl pronunciaban palabras o frases sacramentales y se
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hacfa entrega de la cosa objeto del contrato, todo ello con ab-

soluta solemnidad; cumplido lo anterior, se legalizaba el acto.
Este tipo de actos se denominaron contratos verbis.

También, existieron otros llamados contratos litteris, que
se perfeccionaban mediante la inscripci6én en un registro de una

deuda; esta forma contractual tuvo escasa importancia.

Por su parte, los contratos re, se perfeccionaban por el -
consentimiento de las partes aunado a la entrega de la cosa, -
ejemplos de este tipo de contratos, lo encontramos en el mGtuo,

comodato, dep6sito y la prenda.

Por Gltimo, los contratos consensuales, a diferencia de -
los anteriories, s6lo requerfa del consentimiento de las partes
para la compraventa (emptio-venditio), el arrendamiento (Locatip

conductio), la sociedad y el mandato.

AGnado a los anteriores, surgen contratos fuera de esta -
clasificaci6bn, y son los llamados contratos innominados, los cua
les no daban orfgen a una acci6n, que protegiera a los contra--
tantes que lo celebraban; aunque con el tiempo, les fue recono-
cida su importancia y utilidad y se sancion6 su incumplimiento;
s6lo que se requiri6 que una de las partes anticipard su pres--

taci6n, en consecuancia, la otra parte quedaba obligada a la -



contraprestaci6n, consistente en algo distinto de lo recibido.

Sin embargo, para que un acuerdo estubiera sancionado era
preciso que reuniera, ya la forma determinada, ya un contenido
tipico o bien que mediara una prestacién cumplida, fuera de es-

tos casos el pacto era nulo y no sancionado por el derecho.

En consecuencia, era un acuerdo de voluntades respecto de
una figura reconocida y sancionada por el derecho, que producia

las consecuencias deseadas por las partes.

Esta concepcitn romana, subsistié sin alteraci6n hasta el
liberalismo a fines del siglo XVIII; época en que se da el prin
cipio de la autonomfa de la voluntad y el de la casi absoluta

libertad de contratacitn.

La teorfa francesa nace con el desarrollo de los pactos y
el desuso de contratos reales o formales, en consecuencia, la -
voluntad de las partes se impone al formalismo, al decir que el
acuerdo de voluntades es el medio id6neo para originar una obli
gacién {principio solus consensus obligat), principio estableci
do en el Ccédigo Civil de Napole6n (reunibn de 36 leyes sucesiva
mente sancionadas y reunidas en un @nico C6digo). Dicho ordena
miento al tratar el tema de contratos incluy6 al igual que el -

Derecho Espafiol, el sistema de las nulidades en materia contrac
tual.
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Por su parte el Derecho Espafiol, ea un inicio, recogié6 el
sistema romano, debido a la influencia que ejerci6 através de -
todo el medievo; y que influyeron en nuestro sistema jurfdico.
El Derecho Espafiol aporta la te6ria de la nulidad de los contra
tos, asf, un contrato para ser védlido debfa revestir ciertas -
formalidades legales, pués de lo contrario, tenfa una nulidad -
absoluta o bien relativa, por transgredir el ordenamiento juridi

co en su totalidad o s610 en una parte.

Algunos sitemas jurfdicos como el alemadn fueron tan forma-
listas como el romano. Hacia fines del siglo XIII el desarrollo
mercantil, la costumbre y el Derecho Canbénico influyeron grande
mente en el sistema germano, logrando que se declarara injusta
1a nulidad de un convenio por la falta de forma, si existia la

voluntad feaciente de las partes contratantes.

CONTRATOS Y CONVENIO.
El término contrato, proviene del latin contractus, deriva
do a su vez del verbo contrahere, que significa reunir, lograr,

concertar.

Por otra parte convenio, proviene de convenir y este del -
latin convenire, que significa, ser de uno mismo, parecer, ajus

te o concierto entre dos o mds personas.



Una definicién a nivel universal es imposible, pués los -
sistemas jurfdicos varfan segGn el pafs, costumbres y época; -
por otro lado, el término contrato tiene diversas acepciones en
la prdctica jurfdica, bien puede ser utilizado como acto jurfdi
co; como norma individualizadora o como documento en el que se

contienen las declaraciones hechas por las partes.

Al respecto, el C6digo Civil para el Distrito Federal, no
define 1o que se entiende por convenio en sentido estricto de -
la palabra, pero si lo hace en sentido amplio, abarcando su de-
finici6én a los contratos y convenios, el artfculo 1792 estable-
ce: "Convenio es el acuerdo de dos o mds personas para crear, -
transferir, modificar o extinguir obligaciones”. Y el articulo
1783, ordena, "Los convenios que producen o transfieren las - -

obligaciones y derechos toman el nombre de contratos”.

El Derecho Argentino establece en su artfculo 1137 de su -
Cédigo Civil que: "Hay contrato cuande varias personas se ponen
de acuerdo sobre una declaracién de voluntad comGn, destinada -

a arreglar sus derechos".

‘Por su parte, el Derecho Espafiol en el articulo 1254 de su
respectivo Cédigo Civil, dispone que: “El contrato existe desde
que una o varias personas consienten en obligarse respecto de -

otra u otras a dar alguna cosa o prestar algGn servicio".



Es de observarse que en la doctrina, cada autor resalta el
aspecto que considera mids importante; algunos tratadistas como
Colin y Capitant (1), consideran que contrato y convenio son lo
mismo, pués ambos son acuerdos de voluntad paré producir efectos
jurfdicos que crean una relacién de derecho, crean o transmiten
un derecho real o da nacimiento a obligaciones; modificar la re

lacién o extinguirla.

Rafael Rojina Villegas, define el contrato como: “Un acuer
do de voluntades para crear o transmitir derechos y obligacio--
nes; es una especie dentro del género de los convenios. El con
venio es un acuerdo de voluntades para crear, trasmitir, modi-
ficar o extinguir obligaciones". (2) Agrega que los contratos

son una especie del género de los convenios.

En la terminologfa jurfdica mexicana sf es posible distin-
guir al contrato del convenio en sentido estricto; asf, al con-
trato se le deja la funci6n positiva, es decir, crear o transmi
tir derechos y obligaciones; y al convenio le corresponderfa -
una funci6n negativa consistente en modificar o extinguir dere-
chos y obligaciones. Ahora bien, en un sentido amplio, el con-

venio comprende ambas funciones.

(1) Cit. en Miguel Angel Zamora y Valencia. Contratos Civiles.
México, 1981, pdag. 14.

(2) Rafael Rojina Villegas. Compendio de Derecho Civil. Tomo
IV, 13a. ed. México, 1982, pég. 7.
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Asf, contrato es un acto jurfdico bilaterial; es una mani-
festaci6n exterior de voluntad, tendiente a la producci6n de -

efectos juridicos.

Entendiendo por acto juridico, la manifestaci6tn de volun--
tad creada por el hombre con el objeto de crear, transmitir, ﬁg
dificar o extinguir derechos y obligaciones que son reconocidas
por el ordenamiento jurfdico; y que tiene por caracteristica el

que las partes desean las consecuencias de derecho.

ELEMENTOS Y REQUISITOS DE LOS CONTRATOS.

Todo contrato debe reunir ciertos elementos primordiales y
requisitos para su existencia y vélidez, por lo que debe haber
un acuerdo de voluntades que integre un consentimiento; un obje
to licito y posible. Ademés, debe reunir ciertos requisitos ta
les como la capacidad, la formalidad establecida por la ley, y

la ausencia de vicios del consentimiento entre otros.

ELEMENTOS DE EXISTENCIA. Parte fundamental de todo acto jurfdji
co lo constituyen los elementos de existencia o parte esencial
y, son aquellos cuya concurrencia da como resultado el nacimien
to del contrato, y la ausencia de uno de ellos implica la ine-

xistencia del mismo.

De esta forma, los elementos de existencia de los contra--

tos son el consentimtento y el objeto, segfin lo ordena el articu



lo 1794 del C6digo Civil que dice: “Para la existencia del -.
contrato se requiere
1. Consentimiento.

11. Objeto que pueda ser materia del contrato”.

El criterio sostenido por la Tercera Sala de la Suprema -
Corte de Justicia en el Amparo directo 1865/76.-Samuel Zenteno
Ruiz.-30 de septiembre de 1977.-Unanimidad de 4 votos.-Ponente:
J. Ram6n Palacios Vargas. Semanario Judicial de la federacibn.-
Séptima Epoca.- Volumenes 103-108. Cuarta Parte.- Julio-Diciem
bre 1977. Tercera Sala. Pag 79. Es el siguiente:

“"Existencia de los Contratos. Requisitos. SegGn el -

articulo 1794 del C6digo Civil para el Distrito Fede--

ral, los contratos requieren para su existencia de: -

I. Consentimiento. 1I. Objeto que pueda ser materia -

del contrato". De donde obviamente se deduce que am--

bos elementos son esenciales en su configuracifn y que

la falta de uno solo de ellos da lugar a su inexisten-
cla."

EL CONSENTIMIENTO. Debido a que nuestra legislacién no -
menciona en sus artfculos lo que debe entenderse por este, nos

remitiremos a la doctrina.

Al respecto, Rafael de Pina Vara lo define como: "La mani-
festaci6én de voluntad, que debe ser libre, esto es sin vicios -
{error, violencia, dolo, mala fe), por la que una persona da su
aprobaci6n para celebrar un contrato”. ( 3)

(3) Rafael de Pina Vara. Elementos de Derecho Civil. 10a. ed.
México, 1978, pé&g. 190.
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Esta, es una definviciﬁn que se refiere a una socla voluntad
((:ovntratos unilaterales), pero en la mayorfa de los casos, se -
requiere el concurso de dos o més v;aluntades.

Por su parte, Manuel Borja Soriano, nos dice que el consen
timiento consiste en: "El acuerdo de dos o mids voluntades sobre
la produccién o transmici6n de obligaciones y derechos, siendo
necesario que estas voluntades tengan una manifestaci6n exteri-
or". (4) Es de observarse que no siempre el consentimiento -
tiene una manifestaci6n exterior, pués puede se expreso o téci-

to.

Escriche, lo define como: “"La adhesi6én de uno a la voluntad
de otro ¢ el concurso mutuo de la voluntad de las partes sobre
un hecho que aprueban con pleno conocimiento”. (5) No se tra-
ta de una adhesi6n, sino mis bien de un acuerdo de voluntades -
no de un hecho, sino sobre un acto juridico para crear y trans-

ferir derechos y obligaciones.

Por Gltimo, Rafael Rojina Villegas, define el consentimien
to de la siguiente manera: "El consentimiento es el acuerdo o -
concurso de voluntades que tiene por objeto la creaci6n o trans
micién de derechos y obligaciones. En los convenios, latu sen-
mﬁorja Soriano. Teorfa General de las Obligaciones.

Tomo I. México, 1953, pdag. 141.

(5 ) Edgardo Peniche Lépez. Introduccién al Derecho y Leccio-
nes de Derecho Civil. México, 1984, pdg. 223.
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su, el consentimiento es el acuerdo o concurso de voluntades pa
ra crear, transmitir, modificar o extinguir obligaciones y de--
rechos. Todo consentimiento, por tanto implica la manifestacibn
de dos o m&s voluntades, y su acuerdo sobre un punto de interés
juridico®. ( 6}

As{ pues, y estando de acuerdo con esta Gltima definicién,
el consentimiento, es el acuerdo o manifestaciéon de dos o mis -
voluntades para crear, transmitir, modificar o extinguir dere--

chos y obligaciones.

En tal sentido, se desprende que es necesario que los con-
trantes emitan una declaraci6én de voluntad, pués sin ella, no -

existe contrato alguno.

De ahf que, el consentimiento, no es la oferta ni la acep-
tacién, sino la suma de ambas, esto es, dos quereres que se reu
nen y constituyen una voluntad comGn al ser congruentes respec-
to a las personas, cosas, naturaleza, etc., de cualquier tipo -

de contrato que deseen celebrar.

EL OBJETO. El segundo elemento de existencia, es el obje-

to , el artfculo 1824 ordena que; “"son objeto de los contratos:

{6) Rafael Rojina Villegas. Op. Cit. Tomo III. pd&g. 54.
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1. La cosa que el obligado debe dar.

TI. El hecho que el obligado debe hacer o de no hacer".

ﬁésde el punto de vista Joctrinario, el objeto consiste -
segGn Rafil Ortiz-Urquidi (7 ), no en la cosa o en el hecho ma--
terial, sino natural y propiamente en la prestaci6n, pués el ob
jeto perseguido por las partes no es otro que la produccitn de
consecuencias de derecho, que a su vez consisten en la creacifn,
la transmicién, la modificacién y la extincién de derechos y -

obligaciones.
El mismo autor, explica el objeto de la siguiente forma:

a) "La de objeto directo o inmediate, que no es otroc gque -
la produccién de consecuencias jurfdicas (crear, transmitir, mo.

dificar o extinguir derechos y obligaciones).

b) La de objeto indirecto o mediato, que no viene a ser -
sino el objeto directo de la obligacién creada, transmitida, mo
dificada o extinguida, es decir, una prestacion de hacer o de no

hacer; y

¢) La de objeto como sin6nimo de la cosa o el hecho del ng

gocio." (8)

7) RaGl Ortiz-Urquidi. Derecho Civil. México, 1977, pédg.274
Ea) Ibidem. p&g. 288.
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Al respecto, nuestra leigislacldn civil sigue una teorfa -
tripartita, ello en base a que el articulo 1792, se refiere al
objeto directo al ordenar que el convenio es el acuerdo de dos
o mds personas para crear, transferir, modificar o extinguir -
obligaciones. Asf mismo, el artfculo 2011, se refiere al obje-
to indirecto, al establecer que tratidndose de las obligaciones
de dar, la prestaci6n de una cosa puede consistir: En la tras--
laci6n de dominio de cosa cierta; en la enagenacién temporal -
del uso o goce de la misma y en la restituci6n de cosa ajena o
pago de cosa debida. Los articulos 2027 y 2028 se refieren a -
las obligaciones de hacer o de no hacer, y ordenan que si el -~
obligado a prestar un hecho no lo hiciere, el acreedor tiene -
derecho de pedir que a costa de aque! se ejecute por otro, cuan
do dicha sustitucién sea posible; as{ mismo, el que estuviere -
obligado a no hacer alguna cosa, y lo hiciere, quedar§ sujeto -
al pago de dafios y perjuicios. Por Gltimo, el artfculo 1824 -
de! mismo ordenamiento, hace referencia al objeto como cosa ma-
terial, pués establece que son objeto de los contratos, la co-
sa que el obligado debe dar y el hecho que debe hacer o no ha--

cer.

Por su parte, Rafael Rojina Villegas, sigue una teorfa bi-
partira, pués s6lo distingue un objeto directo y uno indirecto.
Al respecto d'l’ce: "Desde un punto de vista doctrinario se distin
gue el objeto directo que es crear o transmitir obligaciones en

los contratos, y el objeto indirecto, que es 1a cosa o el hecho
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que asimismo son el objeto de la obligaci6n que engendra el con
trato. A su vez en la obligacién el objeto directo es la con--
ducta de! deudor, y el indirecto la cosa o el hecho relaciona--

dos con dicha conducta®. (9)

Asf, el objeto es la creaci6n, transmici6tn, de derechos y

obligaciones. Este a su vez, se divide en:

a) Objeto directo, consistente tal como lo dice la defini-
cibébn y aplicando a los contratos, en la creaci6n y transmici6n

de derechos y obligaciones; y

b) Objeto indirecto, consistente en la cosa o en el hecho

materia del contrato.

CARACTERISTICAS DEL OBJETO. E! objeto para que pueda ser
materia de un contrato, debe reunir ciertas caracterfsticas, que

seqln el articulo 1825 del Cédigo Civil, son:
I. Existir en la naturaleza;

IT. Estar determinada o determinable en cuanto a su especie.

III. Estar en el comercio.

(9) Rafael Rojina Villegas. Op. Cit. Tomo III. p&g. 63.
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As{, tenemos que en primer lugar, el objeto debe existir -
en la naturaleza, es decir, debe ser real, aunque el art{culo -
1826 del mismo ordenamiento, establece la excepcibn toda vez que

las cosas futuras pueden ser objeto de un contrato.

En segundo lugar, debe estar determinado o ser fécil de de
terminar, esto es, se debe precisar en forma individual o por -
su especie, cuando esta permite darle un valor econ6bmico a la -

prestacifn.

De esta forma, tenemos que una cosa no es determinada ni -
susceptible de determinarse, cuando s6lo se atiende al género,

sin precisar la especie y cantidad.

Como tercer caracter{stica, se requiere que se encuentre -
en el comercio, lo cual implica que debe tener la calidad de un
bien (todo aquello susceptible de apropiaci6n por medio de ope-

raciones juridicas).

Ademds, debe ser posible fisica y jurfdicamente. Asf teng
mos que es imposible el hecho incompatible con una ley de la na
turaleza o con una norma jurifdica, lo cual representa un obstécu

1o para su realizaci6bn (artfculo 1828 del Cédigo Civil).

Por Gltimo, se requiere que sea lfcito, esto es, que tenga

su realizacibn en el orden legal; por lo tanto nuestra legisla-

f
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cién civil en su artfculo 1830 ordena: "Es ilfcito el hecho que
es contrario a las leyes de orden pGblico o a las buenas costum

bres*.

LA SOLEMINIDAD. Algunos autores incluyen como tercer ele-
mento de existencia a la solemnidad; consistente en el empleo -
de una fdérmula especial, es una especie de ceremonia o ritual -
que debe ser observado a la realizacién del acto jurfdico. S6-

1o algunos actos requieren de esta; por ejemplo: el matrimonio.

REQUISITOS DE VALIDEZ. Una vez reunidos los elementos de exis-
tencia, el contrato deber§ también, cumplir con ciertos requisi
tos de validez y en consecuencia ser perfecto y producir efec--

tos jurfdicos plenos.

Hablamos de requisitos y no de elementos, porque estos no
son esenciales, toda vez que constituyen un aspecto secundario
del contrato, asf, la falta de alguno de ellos no afecta la - -

existencia del acto, pero si estard afectado de nulidad.

El artfculo 1795 del C6digo Civil, da la pauta para decir

que los requisitos de validez son:

I. La capacidad legal de las partes.
Il. Ausencia de vicios del consentimiento.

II1. Licitud en el objeto, motivo o fin.
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IV, La forma legal en que debe exteriorizarse.

CAPACIDAD. Nuestra legislaci6n civil, en su articulo 22 -
ordena que la capacidad juridica de las personas fisicas se ad-
quiere por el nacimiento y se pierde por la muerte...", de es-
ta forma todo sujeto tiene capacidad y s6lo determinadas perso-

nas son incapaces.

Debido a que nuestra legislaci6n civil no la define, pués
s6lo nos dice cuando se adquiere y como se pierde; nos remiti-

remos a la doctrina.

El profesor Manuel Bejarano Sénchez, dice: "Capacidad, es
la aptitud para ser titular de derechos y obligaciones y para -
ejercitarios". (10) Esta, es una definicibén, que incluye tanto

la capacidad de goce, como 1a de ejercicio.

Para Henrri Capitant, la capacidad es: "El atributo o con-
dici6n propios de todo sujeto de derecto, habilitado por 1a ley
para realizar actos procesales vélidos". (11) Es una definici6n
que mas bien; puede ser aplicada, al campo procesal aunque, es

cierto, que la capacidad, es algo propio del ser humano.

(10) Manuel Bejarano Sinchez. Obligaciones Civiles. 3a. ed.
México, 1987, pdg. 130.
(11) ?Snrrl Capitant. Vocabulario Jurfdico. Buenos Aires, - -
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Por lo tanto, y estando de acuerdo con el profesor Bejara-
no, capacidad es la aptitud legal para ser sujeto de derechos y

obligaciones y para ejercitarlos.

La capacidad se divide en dos, y son: Capacidad de goce y
capacidad de ejercicio.

CAPACIDAD DE GOCE. El artfculo 22 del Cbédigo Civil, da la
base para hablar de capacidad juridica o de goce, siendo aquella
que se adquiere‘desde que nace el sujeto. Asi pués, todo hom-

bre por el simple hecho de nacer, tiene capacidad de goce.

En ese sentido, Rafael Rojina Villegas dice que: "La capa

cidad de goce, es la aptitud para ser titular de derechos y obli
gaciones®. (12)

Por lo tanto, y estando de acuerdo con la definicién ante-
rior, la capacidad de goce es la aptitud para ser titular de -

derechos y obligaciones.

La incapacidad de goce, impide de manera definitiva que el

sujeto pueda celebrar actos jurfdicos.

(12) Rafael Rojina Villegas. Op. Cit. Tomo 1. pé&g. 135.
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Hay incapacidad de goce, afirma Manuel Bejarano Sdnchez -
{13), cuando un derecho, concedido a la generalidad de las per-
sonas, le es negado a cierta categorfa de ellas o a determinada
persona. Asf por ejemplo, tenemos que en base a e} artfculo 27
Constitucional, les es negada la capacidad a los extranjeros para
adquirir el dominfo de tierras y aguas en una faja de cien kilf

metros a 1o largo de las fronteras y cincuenta en las playas.

La sanci6n para la incapacidad de goce, es ia nulidad abso
luta, pués con ello se protege a los interesés generales; en -

péginas posteriores haremos el andlisis correspondiente.

CAPACIOAD DE EJERCICIO. E1 articulo 34 de la Constitucidn
Politica de los Estados Unidos Mexicanos, ordena que: “Son ciu-
dadanos de la RepGblica los varones'y las mujeres que, teniendo
la calidad de mexicanos, reunan, ademds, los siguientes requisi
tos:

1. Haber cumplido 18 afos; y

Il. Tener un modo honesto de vivir".

El articuio 24 del Co6bdigo Civil, ordena que: "El mayor de
edad tiene la facultad de disponer libremente de su persona y -
de sus bienes, salvo las limitaciones que establece la ley". -

En relacién con este, los artfculos 646 y 647 del mismo ordena-

(13} Manuel Bejarano S&nchez. Op. Cit. pdg. 130.
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miento, mencionan que la mayorfa de edad comienza a los diecio-
cho afios cumplidos y que puede disponer libremente de su perso-

na y de sus bienes.

En base a ello y debido a que la ley no define a la capa--

cidad de ejercicio, nos remitiremos a la doctrina.

El profesor Manuel Bejarano S&nchez, la define como "La -
aptitud para ejercitar o hacer valer por sf sus derechos". (14)
En ella, no se hace mencibén de cuando se adquiere, ni como se -

pierde.

Por su parte, RaGl Ortiz-Urquidi, seﬁaia que "La capacidad
de ejercicio se adquiere a los dieciocho afos cumplidos, per--
diendose naturalmente con la muerte (tratandose naturalmente de
personas normales, es decir en pleno uso y goce de sus faculta-
des mentales)". (15) Esta definicibn, es incompleta toda vez

que sb6lo nos dice cuando se adquifere y pierde.

Al respecto, Rafael Rojina Villegas dice: “"La capacidad de
ejercicio consiste en la aptitud que tiene un sujeto para hacer
valer directamente sus derechos o cumplir sus obligaciones, pa

ra celebrar actos jurifdicos o comparecer en juicio como actor

{T4) Manue! Bejarano S&nchez. Op. Cit. pdg. 130.
(15) RaGl Ortiz-Urquidi. Op. Cit. pag. 307.
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o demandado, por su propio derecho“. (16) Es una definicibn --
mis completa que las anteriores toda vez que en cierta forma -

une ambas y las complementa.

En consecuencia, la capacidad de ejercicio, es aquella me-
diante la cual ejercemos directamente la de goce a partir de -
los dieciocho afios cumplidos, y adquiriendo la personalidad ju-

ridica, esto es ser sujeto de derechos y obligaciones.

De esta forma, se requiere que todo contrato sea celebrado
por una persona con capacidad de ejercicio, ello con el propési
to de proteger a ciertos grupos de personas que podrfan ser --
victimas de abusos; entre &stos, tenemos los que sefiala el ar-
ticulo 450 del C6digo Civil, que ordena que tienen incapacidad

natural y legal:

I. Los menores de edad.

I1. Los mayores privados de inteligencia por locura, idio-
tismo o imbecilidad, aGn cuando tengan intervalos lci-
dos.

[II. Los sordo-mudos que no saben leer ni escribir.
IV. Los ebrios consuetudinarios y los que habitualmente ha-

cen uso inmoderado de drogas enervantes.

(16) Rafael Rojina Villegas. Op. Cit. Tomo I. p&g. 136.
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En ese sentido, la incapacidad de ejercicio, consistird en

la falta de aptitud para hacer valer directamente sus derechos
y obligac iones.

En consecuencia, es a esta incapacidad de ejercicio, 2 la

que se refiere la ley como causa de nulidad relativa.

No obstante lo anterior, el artfculo 23 del mismo ordena-
m!ento; dispone que: la menor edad y las demds incapacidades -
que la misma establece, son restricciones a 1a personalidad ju-
rfdica (idoneidad para ser sujeto de derechos y obligaciones};
pero los incapaces pueden ejercitar sus derechos o contraer -

obligaciones por medio de sus representantes.

CAPACIDAD GENERAL. Al respecto, la doctrina ha seflalado -
que tratandose de materia contractual, no se habla de capacidad
de goce ni de ejercicio, pués estos son presupuestos que se -

tienen por cumplidos; asf, se habla de que la capacidad de ejer

cicio se divide en dos: Capacidad general y especial.

El maestro Rafael Rojina Villegas (17) afirma, la capaci--
dad general es la aptitud que va a tener un sujeto para compare

cer a una relacién jurfdica denominda contrato y obiigarse en -
los términos del mismo.

{(t7) Rafael Rojina Villegas. Op. Cit. Tomo 1V. p&g. 37.
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Par 1o tanto, la capacidad general es la aptitud requerida

para la realizaci6n de cualquier tipo de actos juridicos.

CAPACIDAD ESPECIAL. Es la aptitud dice el mismo autor (18),
que tienen las partes en relacién con el objeto del contrato, -

para ser titular de los derechos que de el deriven.

De ahf que, la capacidad especial es la aptitud requerida
a determinadas personas en la realizaci6n de contratos espec{fi
cos, asi por ejemplo se requiere que sea duefio de la cosa; que
posea autorizaci6n para disponer de ella; posea los conocimien-
tos técnicos del hecho que se prentende, cuando se trata de -

prestacién de servicios, etc....

AUSENCIA DE VICIOS DEL CONSENTVIMIENTO. Nuestro sistema. -
jurfdico, al regular lo relativo a la validez y cumplimiento de
los contratos, no lo deja al arbitrio de una de las partes; - -
pués ordena nuestra legislaci6n civil en el artfculo 1812 que
"El consentimiento no es vilido si ha sido arrancado por violen

cia o sorprendido por dolo.*"

De ah{ que, la declaraci6n del consentimiento debe corres-
ponder a la intencién interna y verdadera de las partes, pues -

si no es asf, existirdn lo que llamamos vicios del consentimien

(18) Idem.
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to; lo cual implica una falta de rectitud de la forma que debe

tener.

De tal forma que, debe existir una subordinacibén a la ley,
a fin de que el consentimiento obtenga su consagracién legal; -
faltando esa subordinacién, se dice que existen vicios, es de--

cir, falta de auténtico y libre querer

Estos vicios, pueden afectar la validez jurfdica del con--

trato y dar lugar a una nulidad.

Asf, tenemos que los vicios del consentimiento son segln -
nuestro ordenamiento civil: El error, dolo, mala fe, lesi6n y
violencia.

ERROR. Nuestro Coédigo Civil, al respecto ordena en su ar
ticulo 1813 que: "El error de derecho o de hecho invalida el -
contrato cuando recae sobre el motivo determinante de la volun-
tad de cualquiera de los que contratan, si en el acto de la ce-
lebracion se declara ese motivo o sf se prueba por las circuns-
tancias del mismo contrato que se celebr6 éste en el falso su--

puesto que lo motivo y no por otra causa".

Debido a que nuestro ordenamiento civil, no define al - -

error, es preciso remitirnos a la doctrina.
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Guillermo Cabanellas nos dice que el error "es un vicio -
del consentimiento originado por un falso juicio de buena fe, -
que en principio anula el acto cuando versa sobre el objeto o -
la esencia del mismo". (19) 'Nula voluntas errantis' (No hay -

voluntad si hay error).

El concepto expresado ~agrega Guillermo Cabanellas- parece
acufiado por dos adagios latinos. Segln el primero no existe en
verdad aceptacién ‘Non consentiunt qui errant’ (no consienten -
los que yerran), para el segundo, los efectos scn los mismos -
puesto que se pronuncia la invalidez 'Nullus errantis consen--

sus' (Es nulo el consentimiento erroneo).

Es bien cierto que, si las partes tienen un falso concepto

sobre el objeto, no puede haber conseantimiento

Para Radl Ortiz-Urquidi, el error "Es el falso concepto de
la realidad" (20), es dice Pothier, "el mayor vicio de las con-
venciones, pues las convenciones son formadas por el consenti--
miento de las partes y ro puede haber consentimiento cuando las
partes se han equivocado sobre el objeto de su coavencién, non

videntur qui errant consentiere®. (21)

(19) Guillermo Cabanellas. Diccionario de Derecho Usual. Tomo
1. 8a. ed. Buenos Aires. 1979,
(20) RaGl Ortiz-Urquidi. Op. Cit. pdg. 316.
(21) pPothier Cit. en Ortiz-Urquidi, RaaGl. Op. Cit. pdg. 316 y
3
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Asf, complementando ambas definiciones, el error, es un -
concepto falso de la realidad, una creencia no conforme con la
verdad; es decir es una falsa apreciacién de la realidad en la

que se encuentra un sujeto al celebrar un contrato.

El error puede ser de dos formas; y ello se fundamenta en
el articulo 1813 del C6digo Civil; el cual no nos sedala su de-

finiclén, por lo tanto, basandonos en la doctrina tenemos:

a) Error de hecho.- es la falsa creencia de que una cosa ha

sucedido o no, cuando realmente es lo contrario.

b) Error de derechos.- es aquel que recae sobre preceptos
de Ley (existencia, alcance o interpretacién de las normas ju-
ridicas).

ta doctrina ha establecido una serie de errores; pero, el
error vicio del consentimiento, es aquel tal y como lo ordena -
nuestro Codigo Civil en el artfculo sefialado, es aquel que re-
cae sobre el motivo determinante de la voluntad de cualquiera -
de las partes.

Entendiendo por motivo determinante, un cGmulo de motivos
0 razones que explican una eleccifn; son motivos sin los cuales

el contrato no se habrla celebrado.
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En tal sentido, la diferencia entre el error de hecho y el
de derecho, es el motivo determinante, de ahf que s6lo importe,--

si el error recae o no sobre éste.

Por lo tanto el error que recae sobre aquello que fué el -
motivo que determin6é a contratar, sobre el mbévil decisivo es el
que anula el contrato; pero también es necesario que exista una
firme evidencia objetiva indicando cual fué ese mbévil principal
para obrar, el fin cuya consideraci6n decidié la celebraci6n del

contrato.

DOLO. El C6digo Civil en su artfculo 1815 ordena que "se
entiende por dolo en los contratos cualquier sugesti6n o artfifi
cio que se emplee para inducir a error o mantener en &! a algu-

no de los contratantes..."

Al respecto, en el campo de la doctrina, segGn Guillermo =~
Cabanellas (22), el dolo dentro del mundo del derecho, signifi-
ca la maldad juridica, en perjuicio consciente. Constituye la
voluntad maliciosa que persique deslealmente el beneficio pro--
pio o el dafio de otro al realizar cualquier acto o contrato, va
liendose de argucias y sutilizas o de la ignorancia ajena; pero
sin intervencién de fuerza ni de amenazas, constitutivas aque-

1la y estas de otros vicios jurfdicos.

(22) Guillermo Cabanellas. Op. Cit. Tomo 1.
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Asi pues, el dolo son las maquinaciones artificiosas y -
fraudulentas que utiliza una persona para hacer caer en el error

a la otra, y obtener un beneficio propio.

Lo caracterfstico del dolo como vicio de la voluntad, resj
de en el engailo que se emplea para decidir a alguien a la realj

zacién de un acto juridico.

El artfculo 1816 de nuestra legislaci6n civil, ordena que
“El dolo o mala fe de una de las partes y el dolo que proviene
de un tercero, sabiéndolo aquella, anulan el contrato si ha si-
do la causa determinante de este acto jurfdico", ahora bien si
ambas partes actuan dolosamente, ninguna podrd alegar nulidad -

del contrato (artfculo 1817 del mismo ordenamiento).

MALA FE. El articulo 1815 del mismo C6édigo en su parte -~
final ordena que "Se debe entender por mala fe, la disimulacién

del error de uno de los contratantes, una vez conocido".

Para Guillermo Cabanellas, ia mala fe es: "La malicia o te
meridad con que se hace una cosa o se posee o detenta algGn -
bien. Posici6én atribuible a quien formula una pretencibén que -
sabe carente de fundamento". (23) Es una definici6n, un tanto
incompleta, pues, también se obtiene un beneficio, al aprove-

charse de la otra parte.

{23Y Guillermo Cabanellas. Diccionario de Derecho Usual. Tomo
I1. Ba. ed. Buenos Alres. 1974,
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Segfin Alberto Garrone, "Mala fe, se dice del conocimiento
que una persona tiene de la falta de fundamento de su pretencibn,
del caracter delictuoso o cuasi-delictuoso de su acto, o de los
vicios de su tftulo". (24) No s6lo, se requiere que una de las
partes, conozca si es delictuoso o si carece de fundamento su -
pretencibn, sino, la intencién de aprovecharse del error de la

otra parte para obtener un beneficio.

Por Gltimo, y tomando en cuenta lo anterior mala fe es la
actitud pasiva y dafiosa de un sujeto, que aprovechandose del -

error de otra, obtiene un beneficio o lucro indebido.

LESION. En todo contrato debe existir un equilibrio entre
1o que una parte da y lo que recibe, esto es, debe haber un be-
neficio recfproco entre los contrantes; si una de &stas, conce-
de a otro beneficios superiores, a lo que &1 recibe, habré un -

desequilibrio y el perjudicado serd lesionado en su patrimonio.

La legislaci6bn civil ordena en su artfculo 17 que “cuando
alguno, explotando la suma ignorancia, notaria inexperiencia o
extrema miseria de otro; obtiene un lucro excesivo que sea eviden
temente desproporcionado a lo que €1 por su parte se obliga, el
perjudicado tiene derecho a elegir entre pedir la nulidad del -

contrato o l1a reduccibn equitativa de su obligaci6bn, més el pa-

(24) José Alberto Garrone. Diccionario Jurfdico. Tomo II. -
Buenos Aires, 1986,
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go de los correspondientes dafios y perjuicios".

Por lo tanto, la lesi6n como vicio del consentimiento, con
siste en la desproporci6n exagerada de las prestaciones que las

partes se deban rec{procamente del contrato celebrado.

VIOLENCIA. El artfculo 1819 del C6digo Civil, ordena que:
“Hay violencia cuando se emplea fuerza ffisica o amenazas que -
importen peligro de perder la vida, la honrra, la libertad, la
salud o una parte considerable de los bienes del contratante, -
de su cényuge, de sus ascendientes, de sus descendientes o de -

sus parientes colaterales dentro del segqundo grado".

En el campo de la doctrina, esa violencia puede ser fisica

o moral.

La violencia sera fisica cuando se aplique coaccién mate--
rial sobre la persona que interesa otorgue su consentimiento pa
ra la celebracibn de un acto jurfdico; y moral cuando se confi-
gure por medio de amenazas que importen la perdida de la vida,
libertad, los bienes, la honra o la salud del amenazado, de su
cbnyuge o familiares si no consiente en la manifestacitén de la

voluntad.

En un contrato celebrado con violencia, la parte afectada,

no puede pedir la nulidad del contrato si una vez cesada la vig
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lencia o descubierto el dolo, ratifica el contrato. (Artfculo
1823 del Cédigo Civil).

LA FORMA. Nuestra legislacibn civil, nos da una regla ge-
neral en su artfculo 1832 al ordenar: ™En los contratos civiles
cada uno se obliga en la manera y términos que aparezca que qui
so obligarse, sin que para la validez del contrato se requieran
formalidades determinadas, fuera de los casos expresamente de--

signados por la Ley“.

La excepcibébn nos la da el articulo 1833 del mismo ordena--
miento, toda vez que si la Ley exige una determinada forma para
un contrato, si &ste no lo reviste, no serd valide, salvo dispo
sici6n en contrario; pero en el caso de que la voluntad de las
partes conste de manera feaciente, cualquiera de éstas puede -
exigir a la otra se le de la forma requerida por la Ley. En -
caso de que se trate de forma escrita, deberd ir firmada por -
las partes y en caso de no ser posible, se imprimira su huella
digital.

La tesis jurisprudencial sostenida en el Amparo directo -
3429/60/2a.-Mario Estrada.-12 de julio de 1961.-Unanimidad de -
4 votos.-Semanario Judicial de la Federaci6n.-Sexta Epoca.- --
Cuarta parte.- Vol. XLIX.- P&g. 31.- Ponente Mariano Ramirez -

Vizquez. Establece:
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“Formalidades de los Contratos. Si bien en el artfcy
lo 1796 del Cédigo Civil, establece que los contratos
se perfeccionan por el mero consentimiento y desde --
que se perfeccionan obligan a los contratantes, no so
lamente al cumplimiento de lo expresamente pactado, <
sino también a las consecuencias que segln su natura-
leza, son conformes a la buena fe; y el consentimiento
puede ser expreso, cuando se manifiesta verbalmente,
o por escrito o por signos inequfvocos o tdcitos, - -
cuando resulta de hechos o actos que lo presupongan o
que autoricen a presumirlo, al tenor de lo que previe
ne el artfculo 1803, ello es, siempre que el contrato
no deba revestir una forma establecida por la Ley o -
que la voluntad deba manifestarse expresa y tdcitamen
te, también en los casos que seiftala la Ley".

Al respecto, la doctrina sefiala, ya que la Ley es omisa al

respecto, la definicién de forma.

Para Alberto Garrone, la forma es la condicibn o términos
y expresiones que se requieren para que un acto jurfdico sea vi
lido y perfecto". (25)

La forma del contrato -agrega Alberto Garrone- hace refe--
rencia al modo como se manifiesta o declara la voluntad de las

partes y, por ende, como se perfecciona el contrato.

RaGl Ortiz-Urquidi, dice: "Por forma de un negocio jurfdi-
co debemos entender la manera en que este se realiza: verbalmen
te, por escrito, por mimica (signos inequivocos)} o por compor--

tamiento o conducta (t&citamente). Y como es innegable que to-

(25) José Alhe-~to Garrone. Op. Cit. Tomo I.
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dos los negocios tienen un modo una manera especial de celebrar
se (de palabra, por escrito, etcétera), podemos afirmar que no

hay uno solo que carezca de forma". (26)

Por lo tanto forma, es la manera en que se realiza o se -

lleva a cabo la celebracién de un acto juridico.

LICITUD EN EL OBJETO, MOTIVO O FIN. El artfculo 1795 - -
Fraccién ITI del €6digo Civil, ordena que "E! contrato puede ser
invalidado: Porque su objeto, o su motivo o fin, sea ilfcito;

Por lo tanto, este debe ser lfcito.

En ese sentido el articulo 1830 del mismo ordenamiento, se
fala: "Es {lfcito el hecho que es contario a las Leyes de orden

pGblico o a las buenas costumbres"”.

Hasta aquf, dicho ordenamiento no nos sefala que es el ob-
jeto, motivo o fin, asf, en base a esta omisi6én, nos remitire--

mos a la doctrina.

“gl motivo, es un sinbnimo de mévil, causa, fin, razén o

fundamento de un acto". (27)

(26) RaGl Ortiz-Urquidi. Op. Cit. P&g. 335.
(27) José Alberto Garrone. OP. Cit. -
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Para Guillermo Cabanellas, el motivo: "es la causa, razén
o fundamento de un proceder". (28) También, nos dice que fin:

“"Es de modo figurado, el objeto, objetivo, propbésito, intencibn,
finalidad". (29)

En sintesis, el objeto del contrato, como se vio, es la -
conducta a desarrollar por parte del deudor; aquello a lo que -~

e obliga (dar, hacer o no hacer).

El motivo o fin, es el propésito que induce a celebrar el
contrato (&1 por que se obliga). Es la razébn decisiva, deter-
minante de la celebracién del acto, la cual es diferente en ca-
da caso.

De ahf que, a lo que se obligh y el porqué se oblig6 deben
ser lfcitos, es decir que no sean contrarios al ordenamiento -
jurfdico (sistema progresivo de normas jurfdicas impuestas por
una voluntad superior a la de los integrantes de una sociedad,

los cuales estan subordinados al propio ordenamiento).

Como ya qued6 apuntado, nuestro Cédigo Civil ordena en su
artfculo 1830 que "es ilicito el hecho que es contrario a las -

Leyes de orden pGblico o a las buenas costumbres", esta regla -

28) Guillermo Cabanellas. Op. Cit. Tomo IV.
29) Guillermo Cabanellas. Op. Cit. Tomo III.
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también se aplica al fin o motivo determinante de la voluntad.

Por lo tanto el hombre ve limitada su tibertad para contratar,

por'el ordepamiento jurfdico y las buenas costumbres; entendién
do por esta Gltima, lo que el concenso general de los habitan--
tes de una sociedad humana determinada juzga moral; y por orden
ptblico, el estado de legalidad normal en que las autoridades -
ejercen sus atribuciones propias y los ciudadanos las respetan.
Es una situaci6n social derivada del respeto a la Ley estableci

da por el legislador.

Por Gltimo, serd contradictoria a las buenas costumbres to
da conducta que la opini6n prevalenciente en un tiempo y espa--

cio determinado repruebe como inmoral.

GENERALIDADES DE LA NULIDAD E INEXISTENCIA EN EL DERECHO MEXI-
CANO.

Los intereses particulares del hombre frecuentemente cho-
can con los de otro, incluso algunas veces contra los de la mis
ma sociedad; sabemos que por razones obvias, los intereses de -
ésta, deben sobreponerse a intereses particulares de ahf que se
buscara una sanci6én para los casos en que se atente contra el -
interes comGn, dicha sanci6n es la inexistencia y la nulidad, -
pués con ella el contrato no existe, se desbarata, se desconoce

y se deja sin efectos.
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DE LAS NULIDADES. La nulidad, es una materia que tiene sus an-
tecedentes en Roma, por surgir en ésta el principio bdsico de -
que toda Ley para ser respetada debe estar protegida por una -

sancién.

En ese sentido, tenemos el aforismo: Quf contra legem agit,
nihil agit, (quien obra contra la Ley es como si no hubiera he-
cho nada). Y quod nullum est, nullum producit affectum (lo que

es nulo ningGn efecto produce).

Pero es en Francia en donde Domat y Pothier (30), elaboran
la teorfa bipartita, refiriendose a la nulidad absoluta y la -
relativa, llamada también anulabilidad con las siguientes bases

y diferencias.

1. La nulidad absoluta se produce ipso iure, es decir, -
por el solo hecho de la infraccibn resulta que el acto herido -
por tal nulidad carece de toda existencia, as{ sea esta transi-
toria. ta nulidad relativa por el contrario, permite que el -
acto afectado por ella produzca sus efectos mientras dicha nu-
lidad no sea decretada, distinguiéndose este acto, el nulo rela
tivamente, del valido, tan s6lo porque los efectos de éste se -
producen plenamente y sin ninguna restriccién, en tanto que los

efectos del acto nulo relativamente, pueden quedar destruidos -

(30) ls)ggat y Pothier, Cit. en Ortiz-Urquidi, RaGl. Op. Cit. p&g. -
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por los efectos retroactivos de la sentencia que decrete la nu-

lidad.

11. La nulidad absoluta puede ser invocada por quien ten-
ga un interés legfitimo en hacerla valer, mientras que la nulidad
relativa s6lo puede {nvocarse por la persona a cuyo favor la es

tablezca la Ley.

II1. Lta acci6n de nulidad absoluta no se extingue por re--
nuncia expresa o tacita, ni, consecuentemente, por ratificacién
o confirmaci6én del acto nulo, mientras que el vicio de la nuli-
dad relativa puede desaparecer por confirmacién, ratificacibn o

renuncia; y

IV. ta accién de nulidad absoluta es imprescriptible, -

mientras que la accién de nulidad relativa es prescriptible.

Nuestro Cécigo Civil, no define a la nulidad, s6lo nos di-
ce que puede ser relativa y absoluta y sus caracteristicas, por
lo tanto nos remitiremos a la doctrina.

N

Para Henrri Cafitant, nulidad es la "Ineficacia de un ac--

to jurfdico proveniente de la ausencia de una de las condiciones

de fondo o de forma requeridas para su validez". (31) No deben

(31) Henrri Capitant. O0Op. Cit.
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incluirse condiciones de fondo, pués puede confundirse con los
elementos de existencia, pués la ausencia de uno de éstos, no -

provoca nulidad, sino inexistencia.

Alberto Garrone se expresa diciendo que: “"Es el vicio de
que adolece un acto jurfdico, de tal gravedad que implica su nu
lidad y aun su inexistencia". (32) La ausencia de un requisito
de validez,' no provoca la inexistencia sino la nulidad, toda -~

vez que el acto jurfdico si nace a la vida jurfdica.

Radl Ortiz-Urquidi nos dice: "Cuando falta uno de los ele-
mentos de validez del propio negocio, el mismo es nulo o invall
do". (33)

Por lo tanto, y estando de acuerdo con la anterior defini-
ci6n, nulidad, es una sancién que se impone a quienes violan las
normas del C6digo Civil, realizando un acto juridico que carece

de alguno o algunos de sus requisitos de validez.

NULIDAD ABSOLUTA. Nuestro C6digo Civil, regula la nulidad
absoluta y la relativa. En el artfculo 2225 que ordena que la
ilfcitud en el objeto, en el fin o en la condici6én del acto pro
duce su nulidad, ya absoluta, ya relativa, segtn lo disponga la

Ley. Asf{ pues, si la causa es un hecho ilfcito (todo aquel - -

(32} Jos& ATberto Garrone. Op. Cit. Tomo II.
(33) RadGl Orttz-Urquidi. Op. Cit. p&g. 354.
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contrario a las Leyes de orden pfiblico o a2 las buenas costum--
bres, dicho de otro modo, es la violaci6n culpable de un deber
jurfdico que causa dafio a otro y que origina la responsabilidad
civil), le da las caracterf{sticas de nulidad absoluta, y excep-

cionalmente puede darle la relativa.

De esta forma, vemos que la nulidad admite grados, en vir-
tud de que existe la nulidad absoluta y la relativa. La Ley es
omisa en cuanto a la definici6tn de estas, por 1o cual nos remi-

tiremos nuevamente a la doctrina.

Para Henrri Capitant la nulidad absoluta, "es la que puede
ser demandada por cualquier interesado por ser de orden pGblico

o faltar un elemento esencial del acto jurfdico". (34)

Para Rafael Rojina Villegas, "es aquella sancibn que se -
estatuye en contra de los actos juridicos para privar los efec-
tos", (35)

Es de observarse que, el acto juridico afectado de nulidad
absoluta, si produce efectos juridicos s6lo que de una manera -
provicional, hasta en tanto se declare la nulidad absoluta, que

vuelve las cosas a su estado original.

(38) Henrri Capitant. Op. Cit,
(35} Rafael Rojina Villegas. Op. Cit. Tomo 1. p&g. 133



- 42 -

De una manera general, la nulidad absoluta, es la sancibn
legal que se impone a todo acto jurfdico ilfcito (contrario al
orden pGblico o a Yas buepas costumbres), para privarlo de efec

tos jurfdicos, ya que estos se dan de manera provicional.

NULIDAD RELATIVA. En cambio, la nulidad relativa, es para
Henrr{ Capitant "La que s6lo puede ser demandada por una o algy
nas personas a quienes esta destinada a proteger; en consecuen-
cia puede cubrirse mediante la confirmaci6n del acto". {36) Es-
ta definicibn es incompleta, toda vez que no nos dice que es la

nulidad retativa.

Para Alberto Garrone, la nulidad relativa, es aquella que
no afecta el orden pGblico o las buenas costumbres". {37) Esta
segunda definici6én, tampoco, nos dice que es la nulidad relati-

va.

Por lo tanto, la nulidad relativa es una sanci6n legal que
se impone a todo acto jurfdico que carece de cualquiera de es--
tos tres elementos: capacidad, voluntad libre (carente de vi---

cios) y forma requerida por la Ley.

(36) Henrri Capitant. Op. Cit.
(37) José Alberto Garrone, Op. Cit. Tomo II.
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Segln el artfculo 2226 del C6digo Civil, la nulidad pese a
que es absoluta, produce provicionaimente sus efectos s6lo que
estos son destruidos retroactivamente cuando se pronuncie la ny
iidad. Agrega ademds este articulo, que de ella puede prevaler
se todo interesado y no desaparece por la confirmaci6tn o la - -
prescripciébn. Y el artfculo 2227 del mismo ordenamiento mencip
na que la nulidad serd relativa cuando no reuna los caractéres

anteriores.

La-falta de forma establecida por la ley, en caso de que -
el acto sea solemne, asi como el error, dolo, violencia, lesioén
e incapacidad de las partes, produce una nulidad relativa (ar--
ticulo 2228 del C6digo Civil).

El artfculo 2229 del mismo ordenamiento, establece que eg
ta nulidad, cuando es producida por los vicios antes menciona--
dos, sblo puede ser invocada por el perjudicado o por el inca--
paz. El siguiente numeral (2230), nos dice que si se trata de -
nulidad por falta de forma legal, esta queda extinguida por cogn
firmaci6bn de dicho acto en la forma omitida. En caso de que -
exista 1a voluntad indubitable de las partes cualquiera puede -

exigir-a la otra que se otorgue en la forma prescrita.

El acto puede ser confirmado seglin lo establece el artfculo
2233, cuando cese el vicio o motive de nulidad, asf mismo, la -

confirmacién (artfculo 2235) se retrotae el dfa en que se veri-
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fic6 el acto nulo, sin que ello perjudique a los derechos de -
terceros. Tratandose de nulidad relativa, los efectos s6lo se

destruyen hasta e! momento en que se decreta la nulidad.

Por Gltimo, los artfculos 2336 Y 2337, ordenan que la nuli
dad prescribe si no se intenta en los plazos que la misma ley -
establece; asf por ejemplo, tenemos que tratandose de la violen
cia ejercida para celebrar un contrato, la accibn prescribe a -

los seis meses, contados a partir de que cese el vicio.

CARACTERISTICAS DE LA NULIDAD ABSOLUTA. En base a lo anterior,
podemos decir, que la nulidad absoluta y relativa presenta cier
tas caracterfsticas que las diferencian una de la otra, asf te-

nemos que las caracterfsticas de la nulidad absoluta son:

I. La causa que la origina es ilfcita.
I1. Esta nulidad es imprescriptible (en todo tiempo puede
pedirse.

I111. Es inconfirmable (la ratificaci6n expresa o técita -
de una o ambas partes de un acto ilfcitc no puede dar-
le validez).

IV. Produce efectos jurfdicos provicionalmente.
V. La acci6n para hacer valer esta nulidad compete a todo

interesado.
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CARACTERISTICAS DE LA NULIDAD RELATIVA. Estas son las siguien-

tes:

I. La causa que la origina puede ser la voluntad viciada,

a falta de capacidad o de forma.
I1. Es prescriptible.
1I1. Es confirmable.
Iv. SI produce efectos jurfdicos.
V. La accibn para hacer valer esta nulidad compete exclu-

sivamente a la parte perjudicada.

Ambas nulidades, tienen diferentes caracter{sticas, las -
cuales se aplicaran al acto jurfdico para saber en cual nulidad

encuadra.

INEXISTENCIA. El legislador, ha seflalado cuales‘sun los elemen
tos esenciales para que un acto exista, evidentemente, que la -

falta de alguno de ellos, produce la inexistencia del mismo.

El artfculo 1794 del Cédigo Civil, ordena que para que -
exista un contrato, se requiere de un consentimiento y de un -
objeto que pueda ser materia del mismo. Relacionado este ar--
tfculo con el 2224 del mismo ordenamiento, que dice, que el ac-
to juridico es inexistente por falta de consentimiento o de ob-
Jjeto que pueda ser materia del mismo, no producird efecto legal

alguno; por lo tanto, para que exista un contrato, debe haber -
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consentimiento y objeto, la falta de uno de ellos producira la

inexistencia.

En la doctrina José Alberto Garrone, considera que 1a ine-
xistencia es: "la falta de existencia de un acto juridico, resul
tante de la ausencia de uno de los elementos constitutivos esen

ciales para su formacién“. (38)

Para Rafael Rojina Villegas, "El acto jurfdico es inexis--
tente por falta de voluntad o de objeto, comprendidos tanto la
falta total del mismo, como su imposibilidad fisica o juridi--
ca*. (39)

Por lo tanto y estando de acuerdo con las anteriores defi-
niciones, la inexistencia, es la falta de alguno de los elemen-

tos esenciales (objeto o consentimiento) del acto juridico.

Nuestros C8digos anteriores al vigente, s6lo establecieron
1a nulidad absoluta y la relativa, sin contemplar a la inexis--
tencia, la cual quedaba englobada dentro de la nulidad absolu-
ta; asf nuestro Cédigo retoma la i{nexistencia del Ffrancés, en -
donde tampoco estaba reglamentado, pués los doctrinarios se pro

nunciaron en el sentido de que no era necesario definirla, ya -

(38) 1dem. pé&g. 299.
{39) Rafael Rojina Viltegas. Op. Cit. Tomo I. pdg. 592.
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que se seflalaban los elementos esenciales para la existencia
de los actos jurfdicos, l6gicamente la falta de alguno, provoca
ba que el acto fuera inexistente, aunque no se declare expresa-
mente; ello ocasionb grandes confusiones sobre todo para aque--

1los que siguieron al de Napoleén.

De ahf que el nuestro, declare que es inexistente por fal-
ta de voluntad o de objeto que pueda ser materia del mismo; és-
to es una regla general no s6lo para los contratos sino para -
todo acto jurfdico. Por lo tanto, nuestro C6digo sigue una -

teorfa tripartita (nulidad absoluta, relativa e inexistencia).

Sin embargo Ra6il Ortiz-Urquidi (40}, considera que en nues
tra legislacibn civil, no s6lo es inexistente el acto jurfdico
por falta de voluntad o de objeto, sino que también en algunos
casos por falta de solemnidad cuando asf lo requiera la ley, -

de ahf{ que existan dos tipos de inexistencia:

a) Inexistencia de fondo, que serd cuando falte la volun-
tad o el objeto; y

b) Inexistencia de forma, cuando falte la solemnidad.

(40) RaGl Ortiz-Urquidi. Op. Cit. p&g. 554.
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CARACTERISTICAS LEGALES DE LA INEXISTENCIA. La inexisten-
cia, se caracteriza como una ineficacia total o falta absoluta

de efectos jurfdicos.

El mismo articulo 2224 en su parte final ordena que "...No
es susceptible de valer por confirmacibén, ni por prescripcién;

su inexistencia puede invocarse por todo interesado".

De ahi, desprendemos que las caracterfsticas de la inexis-
tencia son tres, es inconfirmable, inprescriptible, y su accibn

corresponde a todo i{nteresado.

a) Inconfirmable. Toda vez, gue no puede ser convalidado
por ratificaciébn expresa o tacita, es decir, que las partes no
pueden confirmarlo renunciando a la accién, para que produzca -

efectos desde que se celebrd y no desde que se ratificd.

No puede haber ratificaci6bn pués no se trata de un vicio,
en segundo lugar porque no existe y en tal sentido no puede ha-
ber el efecto retroactivo, pues no puede decirse que un acto -

jurfdico inexistente produjo efectos cuando era inexistente.

b) Inprescriptible. De esta forma, se evita que por el -
simple transcurso del tiempo, pueda convalidarse un acto jurfdi
co inexistente, ello se funda en que no puede la nada jurfdica

convertirse en un acto jurfdico.
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c¢) La acci6n para hacerla valer corresponde a todo interesa
do. Todo aquel a quien se oponga un acto inexistente, tiene un
interés jurfdico para invocar la inexistencia y pedir que no -
surta efectos. Se debe tener un interés jurfdico, ya que no -
cualquiera a quien no lesione el acto inexistente, esta faculta

do para invocarla.

DIFERENCIA ENTRE INEXISTENCIA Y NULIDAD.
Existen autores que consideran que no debe hablarse de ine
xistencia, pués esta como sucedio en nuestros Cédigos anteriores

al vigente, queda contemplada dentro de la nulidad absoluta.

As{ pues, defendiendo la postura de que debe existir en -

nuestro Cédigo (como ya lo es) la inexistencia, toda vez que:

Todo acto jurfdico tiene elementos de validez, los cuales
le dan una existencia perfecta y en ausencia de los cuales el -
acto existe, pero de manera imperfecta: es un acto nulo, pues

es la sanci6n que se le impone a este tipo de actos.

En ese sentido:

a) la validez es la existencia perfecta del acto.

b) La nulidad es la existencia imperfecta del mismo.

c) Todo acto nulo es un acto existente.

d} Un acto inexistente, es la nada jurfdica, (toda vez que

falt6 alguno de los elementos esenciales).
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e) Un acto inexistente no puede producir efectos pues no -

existe jurfdicamente.

CLASIFICACION DE LOS CONTRATOS.
La clasificaci6n de los contratos, tiene importancia desde
el punto de vista de la doctrina, desde el punto de vista histé

rico y préctico.

También aparece esta importancia para determinar el momen-
to en que nace el contrato, la Ley que rige su existencia, vali
dez y forma, asf como el lugar de su ejecuci6n a fin de precisar
la Ley que rige sus efectos y consecuencias inmediatas y media-

tas.

Existen muchas clasificaciones de contratos, que van desde

la legal, hasta las doctrinarias.

CLASIFICACION LEGAL. Nuestro C6digo Civil, clasifica a los con

tratos en:

a) Contratos traslativos de dominio (compraventa, permuta,
donacibn, mutuo).

b) Traslativos de uso y goce (arrendamiento, comodato).

c) De servicio (depbsito, mandato, prestacién de servicios

profesionales).
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d

Contratos que persiguen un fin comGn (asociaci6n y so--
ciedad).
e) Contratos de Garantfa (fianza, prenda e hipoteca).

f) Transaccibn.

CLASIFICACION DOCTRINAL. La doctrina por su parte, los clasifi

ca de la siguiente forma:

£n cuanto a la materia:

a) Civiles. Este se realiza entre particulares (el Estado
necesariamente en este tipo de contratos interviene como parti-
cular); no se persigue un fin especulativo y es regulado por el
C6digo Civil.

b) Laboral. Es realizado por particulares (trabajador-pa-
trén), se da un salario como pago de sus servicios y es regula-

do por la Ley Federal del Trabajo (contrato de Ley).

c) Administrativo. Se realiza entre un particular y et -~
Estado, no persigue un fin especulativo y es regulado por la -

Ley Orgdnica de la Administraci6n PGblica Federal (concesibn).

d) Mercantiles. Son celebrados entre comerciantes, persi-
gue un fin especulativo y son regulados por el Cédigo de Comer-

cio (contrato de transporte).
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En cuanto a si nacen a la vida juridica por si mismos:
a) Preparativbs. Son los que no nacen a la vida jurfdica
en forma definitiva, se dan antes de un contrato definitivo, es

to es, preparan a un nuevo contrato (Promesa).

b) Definitivos. Estos a diferencia de los anteriores, na-
cen a la vida jurfdica en forma definitiva, por si solos, sin -

que requieran de otros contratos (Arrendamiento).

En cuanto a la declaracibdn de voluntad:
a) Unilateral. Se da cuando una sola de las partes se oblf
ga hacia la otra sin que esta quede obligada, es decir crean de

rechos para una parte y obligaciones para la otra (donracién).

b) Bilateral. En el, las partes se obligan recfprocamente,

esto es ambas partes tienen derechos y obligaciones.

c) Plurilateral. En este tipo de contratos, todas las par

tes se obligan en proporcidn.

En cuanto a los provechos y gravéamenes:
a) Oneroso. Es aquel en el que se estipulan provechos y -

gravémenes rec{procos.

b) Gratuito. Aquf, los provechos o gravimenes correspon--

den a una sola parte.
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En cuanto a si se conocen los provechos y gravamenes:
a) Conmutativo. Los provechos y gravémenes se conocen en

el momento mismo en que se celebra el contrato.

b) Aleatorio. Es aquél en el cual no se conocen los pro--
vechos y gravamenes al momento de celebrar el contrato, pues es

tos dependerédn de un acontecimiento incierto.

En cuanto a la forma:
a) Consensual. Es aquel que se perfecciona por el mero. con
sentimiento, sin necesidad de otro requisito que la voluntad -

de las partes {expresa o técita).

b) Real. Es aquel que requiere de la entrega de la cosa -

para su perfecciébn (prenda).

c) Formal. Esta integrado por los contratos a los que la
ley establece una forma determinada, (La compra venta de inmue-

bles requiere de escritura pGblica).

d) Solempe. Son contratos cuya vidlidez depende esencial--
mente de la observancia de las formalidades establecidas por -

la ley para su celebracién, (matrimonio).



En cuanto a la vida juridica:
a) Principal. Es aquel que nace a la vida jurfdica por si

solo, sin.depender de otro (arrendamiento).

b) Accesorio. Son aquellos que dependen de un principal y

sirven para garantizar el cumplimiento de una obligaciébn.

En cuanto a los efectos:
a) Instantaneos. Son los que producen sus efectos en el -
mismo momento de la celebraci6n del contrato (compra venta de -

contado).

b) Tracto Sucesivo. Estos a diferencia de los anteriores,
produce sus consecuencias en intervalos mis o menos largos; en

forma peri6dica, por un tiempo determinado o indeterminado.

£n cuanto a la Nominacibn:
a) Nominados. Son aquellos que reciben un nombre dentro -
de la ley y son reglamentados por la misma (compra venta, arren

damiento).

b) Innominados. Son aquellos que estan fuera de la ley y

no tienen un nombre ni estan reglamentados (autofinanciamiento).
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Es aceptable la clasificacién legal, porque abarca panora-

micamente la naturaleza especial que a cada contrato le corres-

ponde, sin embargo la clasificaci6n doctrinal, tambien es admi-

sible, ya que complementa a la primera al referirse a un contra

to en particular.



CAPITULO 2
L0S CONTRATOS MERCANTILES

Las normas mercantiles son creadas con el fin de regular -
al comercio, el cual lleva consigo la repetici6bn y reiteracién

de actos y contratos en forma indefinida.

Es por ello que, si consideramos al Derecho Mercantil como
propio de los actos de comercio (41), se comprender§ la enorme
importancia de los contratos mercantiles. Si bien el Derecho -
Civil establece normas generales para los contratos; dichas dis
posiciones son insuficientes para reglamentar eficientemente la
actividad del comercio, de ahf que exista la necesidad de legis
lar, creando normas que reunan los requisitos fundamentales y -

que, conforme a derecho rijan la vida comercial.

Asf pues, el contrato mercantil es fuente de las obligacio-
nes mercantiles, toda vez que la actividad de los comerciantes
es la de realizar diversos actos de comercio que requieren de -

una correcta regulaci6n juridica.

(41) La doctrina no ha definido el acto de comercic, dado que -
todos los actos seflalados en el artfculo 75 del Cédigo de
Comercio presentan caracterfsticas distintas; bastenos de-
cir que son actos jurfdicos que producen efectos en el cam
po del Derecho Mercantil.
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DEFINICION. Nuestra legislacién civil estipula que contrato, -
es el acuerdo de dos o mds voluntades para crear y transmitir

derechos y obligaciones. Con fundamento en ello, existen diver
sas definiciones de lo que es el contrato mercantil, en donde -

cada autor destaca algln elemento:

Ignacio Casso y Romero lo define de la siguiente manera: -
"Los contratos mercantiles son los acuerdos de voluntad sobre -
una misma cosa, de los cuales nacen obligaciones y derechos y -
obligaciones reciprocas, con el fin de obtener lucro" (42). En
esta definicién, se destaca que el fin es el lucro, nota carac-

teristica de los contratos mercantiles.

Para Miguel Martinez y Flores, "contratos mercantiles son
convenios que producen o transfieren derechos y obligaciones de
naturaleza mercantil” (43). La presente definici6én destaca que
los derechos y las obligaciones deben ser de naturaleza mercan-

til.

Joaquin Garriguez, define el contrato mercantil en la for-
ma siguiente: "Los contratos se califican de mercantiles cuando
estdn incluidos en el C6digo de Comercio" (44). Aquf, el con--

trato es mercantil, porque se encuentra regulado dentro del -

(42} Ignacio de Casso y Romero.et.al.Diccionario de Derecho Pri
vado Tomo I. Barcelona, Editorial Labor 191 p. 1237.

(43) Miguel Martfnez y Flores. Derecho Mercantil Mexicano. México, -
Editortal Pax-México 1980 p. 32.
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C6digo de Comercio, criterio que es de considerarse no muy acor
de pues existen contratos cuya naturaleza jurfdica es mercantil
y no se encuentran regulados por &1, y que en éste sentido no -

son mercantiles.

Por lo tanto, para hablar de contrato mercantil se requie-
re que reGna ciertas caracterfisticas, sin que ello implique que
se tenga que cumplir con todas, pués basta la presencia de algu
na de estas; y son:

a) Que intervenga un comerciante. {calidad del sujeto).

b) Que el objeto se destine al comercio.

c) Porque esté regulado por el Cédigo de Comercio.

d) Porque la voluntad de las partes, sea el obligarse
mercantilmente.

En mi opini6n debe considerarse que un acto jurfdico es -
contrato mercantil si crea o transmiten derechos y obligaciones
de los cuales se desprende una especulaci6n comercial, sin im--

portar otra caracteristica.

ELEMENTOS Y REQUISITOS DEL CONTRATO MERCANTIL.
Todo contrato debe reunir ciertos elementos de existencia
y requisitos de validez, sin los cuales es imposible su admi--

si6n legal.

(44) Joaqufn Garrfguez. Curso de Derecho Mercantil. Tomo Il
6a. ed. México, Editorial Porrda 1979
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ELEMENTOS DE EXISTENCIA. Son elementos de existencia de los con
tratos mercantiles: el consentimiento y el objeto, en algunos -
casos también lo es la solemnidad; si falta alguno de ellos el

contrato no nace a la vida jurfdica.

EL CONSENTIMIENTO. Nuestro C6digo de Comercio es omiso, =~
al igual que el Civil, que es supletorio de aquel, toda vez que
no definen este elemento de existencia. Por lo tanto, es preci

so remitirnos a la doctrina.

Al respecto, Arturo Puente y Flores lo define como: "El -
consentimiento quiere decir acuerdo Qe voluntades, y es el ele-
mento esencial del contrato" (45). Esta definici6n es incomple
ta, ya que no da una nota caracteristica para diferenciar entre

el consentimiento civil y el mercantil.

Para Rafael de Pina Vara, "El consentimiento es la mani-
festacién de voluntad, que debe ser libre, esto es sin vicios -
(error, violencia, dolo, mala fe), por la que una persona da su
aprobaci6n para celebrar un contrato® (46). Al igual que la de
finicién anterior, podemos decir que se refiere a el consenti--

miento en los contratos civiles.

(45) Arturo Puente y Flores y Octavio Calvo Marroguin. Derecho
Tercantll. 20a. ed. México, Editorial Banca y Comercio -
974 p. -

(46) Rafael de Pina Vara. Derecho Mercantlil Mexicano 10a. ed.
México, Editorial Porr@a 1978 p. 192.



Resultarfa inconveniente, el sequir citando definiciones -
de mds autores, si todos ellos se refieren a el consentimiento

en materia civil, por lo tanto:

En los contratos mercantiles, al igual que en los civiles,
el consentimiento es el acuerdo de voluntades para crear o trang
mitir derechos y obligacfones, s6lo que en el &mbito comercial
serdn de caracter mercantil, por perseguir alguna de las partes

una especulacién comercial.

Este consentimiento puede ser expreso, si se manifiesta -
verbalmente, por escrito o por signos inequfvocos; y tacito - -
cuando resulte de hechos y actos que lo presupongan o autoricen
a presumirlo; la excepci6bn serd cuando la ley ordene que sea -

expreso.

EL OBJETO. Este segundo elemento de existencia, tampoco -
es definido por el C6digo de Comercio, por lo que nos remitire-
mos a la norma supletoria que es el Cédigo Civil, que en su ar-
tfculo 1824 ordena que: "Son objeto de los contratos:

1. La cosa que el obligado debe dar.

I1. El hecho que el obligado debe hacer o de no hacer.

Debiendo ademds dicho objeto reunir los requisitos siguien
tes: Existir en la naturaleza, ser determinado o determinable

en cuanto 3 su especie y estar en el comercio (artfculo 1825 del Cédigo Civil)
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Rafael Rojina Villegas, distingue dos tipos de objetos y
al respecto dice: "Desde un punto de vista doctrinario se dis-
tingue el objeto directo que es crear o transmitir obligaciones
en los contratos, y el objeto indirecto, que es la cosa o el he
cho que asf mismo son el objeto de la obligacién que engendra -

el contrato" (47).

Retomando 1o dicho por éste autor; en los contratos mercan
tiles, tambien existe un objeto directo y uno indirecto; el pri
mero serd la creaci6tn o trasmision de derechos y obligaciones -
de naturaleza mercantil (con la intenci6én de obtener una espe-
culacién comercial). El objeto indirecto, serdn las mercancias

0 cosas comerciales.

SOLEMNIDAD. Es un tercer elemento de existencia, pero s6-
lo para algunos actos jurfdicos. Nuestra legislacién civil vy
comercial no la definen, sin embargo en los cases en que si se
requiere esa forma ritual de celebracién, la falta de esta pro-

voca que el acto no llegue a existir.

En la doctrina, la solemnidad es definida como las forma-
lidades exigidas para la realizaci6n de ciertos actos jurfdicos
como elemento imprescindible para su existencia. En materia -
mercantil, se da, tratandose de titulos de cfédito (Derecho --
Cambiario).

(47) Rafael Rojina Villegas Op. Cit. Tomo III p. 63.
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En materia contractual mercantil, no hay solemnidad pues
ello retrasarfa la actividad comercial y en consecuencia la cir

culaci6n de bienes y servicios destinados al mercado.

REQUISITOS DE VALIDEZ. Una vez que el contrato mercantil ha reu
nido los elementos de existencia, es necesario que reGna ademds
ciertos requisitos de validez, tales como: Capacidad, ausencia
de vicios en el consentimiento, licitud en el objeto motivo o

fin, y cumplir con la forma legal requerida.

CAPACIDAD. Este primer requisito de validez, no es definji
do por el C6digo de Comercio, por le tantc nos es preciso el rg
mitirnos al Cédigo Civil; s6lo que este dnicamente sefiala en su
articulo 22 cuando se adquiere y como se pierde, mis no lo defi

ne.

En el campo ‘de la doctrina, Manuel Bejarano Sdnchez consi-
dera que la capacidad es: "La aptitud para ser titular de dere
chos y obligaciones y para ejercitarlos" (48). Estando de acuer
do con esta definici6n, serfa, repetitivo al citar mds definicio
nes, bastenos s6lo agregar que esos derechos y obligaciones se-

rdn mercantiles.

Una vez que sabemos que es la capacidad, el artfculo 50. -

del C6digo de Comercio ordena:

(48) Manuel Bejarano Sdnchez. Op. Cit. p. 130.
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"Toda persona que seglin las leyes comunes es hibil para -
contratar y obligarse, y a quien las mismas leyes no prohiben
expresamente la profesi6n del comercio, tiene capacidad legal -

para ejercerlo”.

0 sea, los que han cumplido la mayorfa de edad, tiene ple-
na capacidad para contratar; en ese sentido los extranjeros tam
bién pueden hacerlo, sujeténdose a las leyes de nuestro pafs vy
a los tratados internacionales que se hayan celebrade al respec
to con el Estado en cuesti6n.

La excepciébn para ejercer el comercio, nos 1a da el articu
lo 12 del Cédigo de Comercio, que a‘la letra dice: "No pueden
ejercer el comercio: )

I. Los corredores.

II. Los quebrados que no hayan sido rehabilitados;
III. Los que por sentencia ejecutoriada hayan sido condena
dos por delitos contra la propiedad, incluyendo en éstos la fal

sedad, el peculado, el cohecho y la concusi6n®”.

Por ello la capacidad para contratar, se refiere a la capa

cidad de ejercicio.

Los menores de edad son incapaces para celebrar contratos
de comercio, y por lo tanto sus actos carecen de validez; en -

ese sentido, los mayores de edad sujetos a estado de interdi--
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ccién por estar privados de inteligencia (locura, idiotismo o -
imbecilidad), los sordomudos que no sepan leer ni escribir; los
ebrios consuetudinarios, y los que habitualmente hacen uso inmo
derado de drogas enervantes, no pueden ser comerciantes debido

a su incapacidad (natural y legal).

Sin embargo, el articulo 23 del C6digo Civil ordena que =~
"La menor edad, el estado de interdicciédn y las demds incapaci-
dades establecidas por la ley, son restricciones a la personalj
dad jurfdica, pero los incapaces pueden ejercitar sus derechos

o contraer obligaciones por medio de sus representantes”.

Ello no significa que los bienes del incapaz puedan ser -

destinados al ejercicio del comercio por sus representantes.

El menor no puede ejercer el comercio, si se trata de ini-
ciar esta actividad, por medio de quien ejerce la patria potestad
o de su tutor. Sin embargo, puede continuar una negociacién -
mercantil, segGn se deduce el artfculo 556 del C6digo Civil™ Si
el padre o la madre del menor ejercfan algln comercio o industria,
el juez, con informe de dos peritos, decidird si a de continuar -
o no la negociaci6n, @ no ser que los padres hubieren dispuesto -
algo sobre este punto, en cuyo caso se respetard su voluntad, en

cuanto no ofrezca grave inconveniente, a juicio del juez".
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Traténdose del menor emancipado por matrimonio, éste goza
de capacidad relativa, pues necesita del consentimiento de quien

ejerce la patria potestad o del juez para gravar bienes rafces.

Por lo que se refiere a la mujer casada, ésta puede estar
en el mismo plano que el hombre, dedicarse al ejercicio del co-
mercio, excepto cuando su marido se oponga a que se dedique a
una profesibn, industria o comercio, cuando ésta dafie la moral
de la familia o su integracién, segln se deduce del artfculo -
169 del Cédigo Civil.

El C6digo Civil, en su artfculo 2o0., seflala que tanto el
hombre como la mujer tienen igual capacidad juridica; en ese -
sentido, el artfculo 90. del C6digo de Comercio ordena: “Tanto
al hombre como la mujer casados comerciantes, pueden hip6tecar
sus bienes rafces para seguridad de sus obligaciones mercanti--
les, y comparecer en juicio sin necesidad del otro cényuge, -
cuando el matrimonio se rija por el régimen de lseparacién de -
bienes.

En el régimen social conyugal, ni el hombre ni la‘mujer co
merciantes podrdn hipotecar ni gravar los bienes de la socliedad
ni los suyos propios cuyos frutos o productos correspondan a la

sociedad, sin licencia del otro cbényuge.
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AUSENCIA DE VICIOS DEL CONSENTIMIENTO. Como ya se ha visto, la
legislaci6n ordena que no sea valido el consentimiento dado por
error, mala fe, 6 arrancado por violencia u obtenido en forma -
dolosa, pués estos invalidan el contrato a cuya formaci6n ha con
currido; estos ya fueron estudiados en pé&ginas anteriores. En
materia mercantil, s6lo nos interesa uno solo, esto es la lesi6n

por su importancia en estd materia.

LESION. Nuestro C6digo de Comercio, no define este vicio;
en cambio el C6digo Civil en su artfculo 17 ordena: "Cuando al-
guno, explotando la suma ignorancia, notoria inexperiencia o ex
trema miseria de otro; obtiene un lucro excesivo que sea eviden
temente desproporcionado a 1o que &l por su parte se obliga, el
perjudicadﬂ tiene derecho a elegir entre pedir la nulidad del -
contrato o la reducci6én equitativa de su obligacifn, mas el pa-

go de los correspondientes dafios y perjuicios."

En la doctrina Manuel Ossorio define la lesibn como: “El -
perjuicio que una parte sufre al celebrar un negocio jurfdico a

rafz de la desproporci6bn entre las prestaciones”. (49)

Como ya se vio, en todo contrato debe existir un equilibrio
reciproco entre las prestaciones de los contratantes; en caso -

contrario, uno resultarfa lesionado.

(49) Manuel Ossorio. Diccionario de Ciencias Juridicas Polfti-
cas y Soctales. Buenos Aires, Editorial Heliasta 1978
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Sin embargo en materia mercantil, el artfculo 365 del C6di
go de Comercio ordena que: "las ventas mercantiles no se rescin
dirdn por causa de lesién". De esta forma vemos que no existe
proteccién legal para los débiles por causa de lesib6n, si vemos
que existen grandes comerciantes, que son poderosos, y otros -
débiles. Respecto a ello, ocurre que las prestaciones de ios -
contratantes presentan una desigualdad, pues uno deAellos. va-
liéndose de su mayor experiencia, o aprovechéndose de las nece-

sidades del otro logra que sus obligaciones sean menos gravoesas.

FORMA. Es un elemento de validez, que no se encuentra de-

finido por los Cédigos de Comercio ni por el Civil.

La forma mercantil, no es distinta a la concepcibn civil -
de la misma, ya estudiada en pdginas anteriores por lo tanto, -
forma es la manera en que se realiza o se lleva a cabo la cele-

braci6én de un acto jurfdico.

Ahora bien, el artfculo 78 del C6digo de Comercio, ordena
que: "En las convenciones mercantiles cada uno se obliga en la
manera y términos que aparezca que quiso obligarse, sin que la
validez del acto comercial dependa de la observancia de formali

dades o requisitos determinados®,

De este modo, el artfculo 78 del Cédigo de Comercio nos da

una regla general; la excepci6n a esa la establece el artfculo
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79 del mismo ordenamiento, que sefiala: "Se exceptuén de lo dis-

puesto en el articulo que precede:

I. Los contratos que son arreglo a este Co6digo u otras le-
yes deban reducirse a escritura o requieran formas o -

solemnidades necesarias para su eficacia.

IT1. Los contratos celebrados en pafs extranjero en que la -
ley exige escrituras, formas o solemnidades determina-
das para su validez, aunque no las exija la ley mexica-

na.

En uno y otro caso, los contratos que no llenen las cir--
cupstancias respectivamente requeridas, no producirédn obligacio
nes ni accién en juicio”.

Por lo tanto, existen contratos formales y no formales, -
ios primeros son aquellos para los que la ley exige cierta for-
ma para su validez, en tanto que los no formales son aquellos a

los que no se exige forma alguna para su validez.

Sin embargo, la buena fe y la rapidez de los contratos mer
cantiles, trae como consecuencia una mayor inclinacién por los
contratos no formales; asf{, basta la palabra oral-afirma Garrf-
guez--- para originar la obligaci6n mercantil; el inconveniente

serd probar en un juicio la vilidez del mismo.
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Si bien la falta de forma en este caso resulta ser un in--
conveniente, también lo es el que para evitar la imprecisicn del .
contenido de un contrato, se establezca una forma determinada,
lo cual retrasarfa la actividad comercial, que tiene por objeto
la circulaci6n de bienes y servicios con destino al mercado ge-
neral; de ah{ que el principio de libertad de forma cobre cada

vez mayor auge.

LICITUD EN EL OBJETO, MOTIVO O FIN. No obstante que en -
nuestro sistema jurfdico impera la libertad contractual, la se-
guridad del trdfico comercial, asf como la de intereses priva--
dos y pGblicos, limitan esa libertad.

A ese respecto, el artfculo 77 del nuestro C6digo de Comer
cio, ordena que "Las convenciones flicitas no producen obliga--

ci6n ni accién aunque recaigan sobre operaciones de comercio".

De este modo, tenemos, que es ilfcito todo aquello que va-
ya en contra de las leyes o de la moral, de tal forma que un con
trato serd considerado nulo por el contenido del mismo o por los

medios empleados.

En igual sentido, lo considera ef C6digo Civil que en su -
artfculo 1795 Fraceci6n ITI, ordena que el contrato puede ser ipn

validado; porque su objeto, o su motivo o fin sea ilfcito.
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El artfculo 1830 del ordenamiento en referencia sefala: -
“"gs f1fcito el hecho que es contrario a las leyes de orden pl-

blico o a las buenas costumbres™.

El objeto, como ya se vio en padginas anteriores, es la con
ducta a desarrollar por parte de los contratantes; aquello a to
que uno se obliga. (la intenci6n y la cosa de comercio o mercan

cia).

El motivo o fin, es el propbsito que induce a celebrar el
contrato. Es la razén decisiva, determinante de la celebracitn

del acto, la cual es diferente en cada caso.

Por 1o tanto, el objeto, motivo o fin en materia mercantil
no debe ser contrario a las leyes de orden pGblico ni a las bue
nas costumbres, de tal forma que persigan fines protegidos por

el ordenamiento jurfdico.

PERFECCIONARIENTO DE LOS CONTRATOS.

Nuestro C6digo de Comercio, no nos sefiala que es el perfec
cionamiento de los contratos; el Civil, s6lo nos establece en
su artfculo 1796. "Los contratos se perfeccionan por e} mero -
consentimiento, excepto aquellos que deben revestir una forma -

establecida por la ley".
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En la doctrina Joaquin Garrfguez, seflala que un contrato -
mercantil, cuando se perfecciona, adquiere vida plena y que: -
"la coincidencia entre la propuesta y la aceptacibn perfecciona
el contrato". (50) Asf pues, se requiere una propuesta y una -

aceptaci6bn, y que ambas sean acordes.

Para Omar Olvera de Luna, el perfeccionamiento se da: - -
"Cuando la propuesta de una parte, y la aceptacién de la otra
coinciden y armonizan entre si. Es decir, un contrato se per-

fecciona con el consentimiento de las partes en relacién” (51).

Por lo tanto, un contrato se perfecciona cuando ambos con-
tratantes armonicen entre si su voluntad dando origen al consen
timiento, que se forma por el concurso de la oferta y la acepta

cién.

Al tratar el tema de! perfeccionamiento de los contratos,
cabe hacer mencién que se pueden realizar contratos entre presen
tes y contratos entre no presentes, de ahf que sea importante -
conocer el momento de la perfeccién de un contratc mercantil, -
pues a medida que se prolongue dicho momento, da mds posibilida

des de que el proponente u oferente retire su propuesta.

(50) Joaquin Garrfguez, Op. Cit.
(51) omar OLvera de Luna. Contratos Mercantiles. México, Edito
rial Porrga 1982. p. 3. -
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Existen diversas teorias que intentan determinar cudl es

el momento:

Teoria de la declaracibn: Es una teoria que dice que el
contrato se perfecciona con el simple hecho de la contestacién,
en cualquier forma, aceptando la propuesta o sus modificaciones

si las hubiere.

Teoria de la aceptacibn: Considera que el momento de la -
perfeccion del contrato se da no cuando se hace la aceptaci6bn -
por carta, sino desde que llegb6 a su conocimiento. Esto es, se
perfecciona cuando el oferente se entera e informa de la acepta
ci6n; no basta que la carta llegue al domicilio del oferente, si

no que éste se entere de su contenido.

Teoria de la expedicibn: Para esta teorfa, el contrato se
perfecciona en el momento en que el aceptante declara su volun-
tad y la encamina fehacientemente al conocimiento del oferente.

Es preciso que esta contestacién se deposite en el correo.

Teoria de la recepcibn. Considera que el contrato se per-
fecciona en el momento en. que el documento {carta o telegrama)
que contiene la aceptacién, es recibido por el oferente en su -

domicilio. Esto es, basta el mero hecho de haberla recibido.
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El artfculo 1807 del C6digo Civil estipula que “el contra-
to se forma (se perfecciona) en el momento en que el proponen-

te reciba la aceptacibn...”

E! mismo C6digo, en su artfculo 1796 indica que “los con-
tratos se perfeccionan por el mero consentimiento, excepto aque
llos que deben revestir una forma establecida por la ley. Des-
de que se perfeccionan, obligan a los contratantes no s6lo al -
cumpiimiento de lo expresamente pactado, sino también a las con
secuencias que, segln su naturaleza, son conforme a la buena fe,

al uso o a la ley".

Las disposiciones anteriores son aplicables a los supuestos

de celebraci6n de los contratos.

Tratdndose de contratos entre presentes, no existe proble-
ma para determinar cudl es el momento en que se perfecciona, -
pues este momento se da cuando existe coincidencia entre la pro

puesta y la aceptaci6n, y manifiestan su voluntad de obligarse.

En ese sentido el artfculo 1805 del C6digo Civil ordena -
que “cuando la oferta se haga a persona presente, sin fijacién
de plazo para aceptarla, el autor de la oferta queda desligado

si la aceptaci6én no se hace inmediatamente..."
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Pero en el caso de que la oferta se haga fijdndose un pla-
zo para su aceptacién, queda ligada por su oferta hasta la expi
racién del plazo, segln lo establece el articulo 1804 del mismo

ordenamiento.

Asi tenemos que el contrato celebrado entre presentes, se
perfecciona consecuentemente desde el instante en que se acepta
la oferta, aceptacifn que debe ser hecha en ese momento, salvo

que se exija forma determinada.

Cuando existen contratos celebrades entre no presentes, es
decir, entre personas que no se encuentran una frente a otra, -
sf existe el problema de saber cudndo se perfecciona el contra-
to, pues la caracterfstica de este tipo de contrates, es preci-
samente el que los contratantes no se encuentran en presencia -

uno del otro.

En el supuesto de una oferta y aceptaci6n por escrito {con
trato por correspondencia), al respecto, el articulo 80 del C6-
digo de Comercio ordena_que "los contratos mercantiles que se -
celebren por correspondencia, quedardn perfeccionados desde que
se conteste la propuesta o las condiclones con que ésta fuere -
modificada".

Al respecto el Poder Judicial Federal ha establecido en el

Amparo Directo 4405/68. Industrias Quimicas Bésicas de México,
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S.A. 4 de Marzo de 1974. 5 votos. Ponente Enrique Martfnez -
Ulloa. Secretario: José Joaqufn Herrera. Boletin. Afio I. --
1974, nam. 3, Tercera Sala, Pag. 58; la siguiente tesis juris--
prudencial:

"CONTRATOS MERCANTILES CELEBRADOS POR CORRESPONDENCIA.

SU PERFECCIONAMIENTO. Los contratos mercantiles cele-

brados por correspondencia, sélo se perfeccionan a par

tir del momento en que se contesta aceptando la pro---

puesta y las condiciones de la proposicién inicial, o

bien las modificaciones a la propuesta que sugiera la

otra parte contratante. Por lo tanto, si las pruebas

allegadas al juicio demuestran que la correspondencia

cruzada entre los comerciantes, no implica una absolu-

ta aceptacién de la propuesta y condiciones iniciales,

ni tampoco de las modificaciones apuntadas sobre aque-

l1la, es obvio que el contrato debe considerarse como -

no perfeccionado, en atencibn a lo dispuesto por el ar

tfculo 80 del C6digo de Comercio".

Cabe sefialar que cuando se hace una oferta fijando un pla-
zo, el oferente queda obligado hasta la expiracién del término;
si s6lo se hace entre presentes sin fijar término, el autor que
da liberado si no es aceptada en ese mismo momento. En caso de
hacerse una oferta entre no presentes, sin fijacién de término,
el oferente quedard obligado durante tres dias, mds el tiempo -
necesario para la ida y vuelta del correo, o dependiendo de la
distancia y dificultades de la comunicaci6n; esto, segGn 1o or-

denan los artfculos 1804, 1805 y 1806 del C6digo Civil.

Las ofertas por telé&fono son consideradas como contratos -
entre presentes. Al respecto nuestros tribunales han resuelto
en el Amparo directo 52t4/73. EIl Picacho, S.A. 15 de enero de

1975, Unanimidad de 4 votos. Ponente: Enrique Martfnez Ulloa.
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Semanario Judicial de la Federaci6n, Séptima época, vol. 23, -
cuarta parte, enero 1975, Tercera Sala, p&g. 19. La tesis ju--
risprudencial es la siguiente:

CONTRATOS MERCANTILES CELEBRADOS A DISTANCIA, Y PEDL
DOS POR TELEFONO. Todos los contratos celebrados no
directamente de persona a persona, sino por conducto
de medios de comunicacién, como el correo, que enla
za a las voluntades de las dos partes contratantes a
distancia, requieren de confirmaci6n por escrito en
cuanto a la aceptacibébn de la propuesta o condiciones
con que ésta fuera modificada; y tratédndose de via -
telegréfica, s6lo se perfecciona el contrato si los
celebrantes hubieran admitido con antelaci6n este me
dio de enlace en el contrato escrito celebrado (ar:=-
tfculo 80 del Cédigo de Comercio). Por lo tanto, co
mo no existe disposici6n relativa a las comunicacio-
nes telefénicas, es 16gico establecer que de acuerdo
con el principio sustentado por el artfculo BO del -
C6digo Mercantil, toda obligacién concertada a dis--
tancia por vi{a telefénica debe haberse convenido por
escrito en contrato, o en su defecto, debe ser rati-
ficado por escrito posterior, para que exista una --
constancia indubitable de los acuerdos a que llega--
ron los comerciantes; y por consecuencia, de no ha--
cerse asf, un contrato o un pedido celebrado por via
telefbnica serfa imposible de demostrar en caso de -
discrepancia en la interpretaci6n de las cléusulas -
que pretendieron seflalarse, o en la interpretaci6n -
de la forma de cumplimiento de obligaciones de acuer
do con las modalidades que también hubieran pretendl
do especificarse al través de la lfnea telef6nica. -
Es pues indispensable, en estos casos, la ratifica--
ci6n por escrito".

INTERPRETACION DE LOS CONTRATOS MERCANTILES.
Interpretar significa desentrafar el sentido de una expre-

si6n de voluntad.

El problema de la interpretacifn de un contrato, se plan-

tea cuando la voluntad de los contratantes no fue expresada con
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exactitud y claridad, y hay discrepancia entre voluntad exterio
rizada, que parece contener un querer de las partes, y otra in-
tencién que no se exteriorizé y que estd en total contradiccibn

con la otra.

Asf, los contratos {los actos jurfdicos en general) nece-
sitan ser interpretados para establecer el alcance preciso de la
voluntad coman contenida en sus cléusulas. Cuando las férmulas
utilizadas por las partes contratantes, son claras y congruentes,
no hay en realidad problema de interpretacibn; éste surge cuan-
do la expresibn de voluntad es ambigua, incierta o contradicto-

ria”.

Para resolver este problema, existen dos teorfas, que son

las siguientes:

Teoria de la voluntad real o interna. Sostiene que para
aplicar un contrato, el intérprete debe penetrar en la inten--
cién de las partes, descubrir cudl ha sido ésta y hacerla predo
minar; decir lo que las partes quieren decir y que no quedd --

expresado.

Teoria de la voluntad declarada. Es totalmente opuesta a
la anterior, pues afirma que en caso de contradiccibn entre la
voluntad real y la que se exteriorizf, es ésta Gltima la que -

predomina, toda vez que es la Gnica que se conoce.
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"En la interpretaci6bn de los contratos mercantiles, se to-
mar& primero en cuenta el principio de la buena fe como norma -

de interpretacién y ejecuci6n de los contratos“. (52)

De esta forma, el juzgador deberd respetar la buena fe de
las partes (53), siendo en ese sentido aplicable la interpreta-
ci6n judicial s6lo hasta que se agote el criterio de la buena -~

fe; de lo contrario, dicha interpretaci6n seréd arbitraria,

Asf, habrd que atender a los términos en que fue redactado

el contrato, esto es, a su sentido literal.

Una vez agotado el criterio emanado de la buena fe, el in-
térprete pasard a encuadrar el contrato dentro del que conforme

a la ley tenga més parecido.

Muchas de las veces serviré&n para la interpretaci6n de -
las cléusulas, los usos mercantiles, a los que se les conside--
ré&, de modo general, como supletorios del Derecho Mercantil, ya
que se utilizan como fuente subsidiaria de las leyes mercanti--
les, toda vez que suplen el silencio de la ley y de los contra-

tos.

(52) Joaquin Garrfguez. Op. Cit, .

(53) Este principio de la buena fe, se exrpesa con la férmula -
"Verdad sabida y buena fe guardada”, y que se traduce en -
la reciproca confianza de una parte en la otra, por su - -
lealtad y honradez de conducta.
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Dichos usos mercantiles se forman por la pr&ctica que de
ellos hacen los comerciantes, y que pueden ser considerados co-
mo verdaderas normas de derecho, debido a su utilizacién unifor
me y continua, aunque es bien cierto que no pueden por ello de-
rogar leyes mercantiles, ni ser contradictorias al orden pGbli-

co.
"Los usos pueden ser normativos o convencionales.

Los usos normativos -afirma Vizquez del Mercado- se impo--
nen a las partes en el contrato como norma de derecho objetivo;
su validez no depende del querer de ellas. La ley remite a &1,

y el juzgador tiene obligaci6n de conocer el derecho objetivo.

Los usos convencionales son reglas de conducta contractual
que se presumen queridas por los contratantes; serd siempre po-
sible demostrar que éstas no conocfan el uso o no han querido -

aplicarlo."(54)

Para concluir, el Cédigo Civil, en sus artfcules 1851 a -
1857 nos marca las reglas generales de interpretaci6n, que en -

términos generales establecen lo siguiente:

(54) Oscar Vézquez del Mercado. Contratos Mercantiles. 3a. -
ed. México, Editorial PorrGa 1989 p. 40-41.
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Si las palabras wutilizadas son contrarias a la intencidn

de los contratantes, prevalecerd ésta sobre-aquéllas.

En caso de util izarse términos generales, no se deberd te-
ner como comprendidos en é1, cosas distintas y casos diferentes

de aquellos que los contratantes se propusieron contratar.

Las cléusulas de los contratos deben interpretarse las unas

por las otras y en el sentido mis adecuado.

v Si las palabras puedieran tener varios significados, se ten
dré en cuenta la que sea m&s conforme a la naturaleza y objeto

del contrato, tomando en cuenta el uso y la costumbre." (55}

Si fuere imposible resolver las dudas, si éstas recaen so-
bre circunstancias accidentales del contrato, y éste fuere gra-
tuito, se resolverdn en favor de la menor transmisién de dere--
chos e intereses; si fuere oneroso, serd en favor de la mayor -

reciprocidad de intereses.
Pero si la duda recae sobre el objeto principal del contra

to, en forma tal que no pueda saberse cudl fue la intencién o

la voluntad de los contratantes, el contrato serd nulo.

(55) Manuel Bejarano Sinchez. 0p., Cit. p. 164.
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CLASIFICACION DE LOS CONTRATOS MERCANTILES.

Existen varias clasificaciones de los contratos mercanti--
les, dado que cada autor los clasifica de distinta forma, de ahf
que de una manera general, los contratos mercantiles se clasiff

quen en:

Contratos tipicos o nominados. Son contratos mercantiles
que tienen un nombre y regulacibn especifica en el C6digo de -

Comercio.

Contratos atipicos o innominados. Son los que teniendo -
0 no un nombre especifico, carecen de requlacidn expresa dentro

del C6digo de Comercio.

Contratos mixtos. Son aquellos contratos que tienen carac
terfsticas de contratos tipicos y atfpicos, y no tienen una re-

gulacibén expresa en el Cédigo de Comercio.

Una segunda posthra los clasifica:

Bilaterales. Cuando las dos partes se obligan recfproca--

mente.

Unilaterales. Si una sola de las partes se obliga y la -

otra no.
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Onerosos. Cuando se estipulan provechos y gravimenes reci

procos.
Gratuitos. Si el provecho s6lo es para una de las partes.

Conmutatives. Cuando las prestaciones que se deben las par
tes, son ciertas desde que se realiza el contrato, de tal mane-
ra que se puede apreciar de inmediato el beneficio o perjuicio

que éste les cause.

Aleatorios. El contrato es aleatorio cuando la prestacién

debida depende de un acontecimiento incierto.

Consensuales. Son aquellos que se perfeccionan con el -

solo consentimiento de las partes.

Reales. Son aquellos que ademés del consentimiento requie

ren de 1a entrega material de la cosa.

Formales. Son los que para su perfeccionamiento, debea -

revestir cierta forma.

Una tercera postura los clasifica en:
Contratos de cambio. Estos tienden a facilitar la circula
cién de la riqueza a través de bienes o servicios pGblicos; los

que a su vez se divide en:
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Contratos Do ut des (Doy para que des): Cesibn de Crédi--

tos, Compraventa, Permuta, Estimatorio, Suministro.

Contratos Do ut facies {Doy para que hagas): Transporte,

Obra a Precio Alzado. Compraventa de Cosa Futura.

Contratos auxiliares o de colaboracibn: Son los que tien-
den a cooperar con el desarrollo de la actividad empresarial: -
Mediaciébn, Comisio6n, Edicién, Representaci6n de Obras, Contrato

Social, Cinematogréfico.

Contratos de previsi6bn. Son aquellos que preveen las con-
secuencias de la realizaci6n de un riesgo, y en los que median-

te una contraprestaci6n, una parte asume dicho riesgo: Seguro.

Contratos de guardia y custodia. Tienen por fipalidad el
guardar una cosa o cuidar de ella: Depésito, Servicio Bancario

y de Cajas de Seguridad.

Contrates de crédito. En ellos, upa de las partes trans--
mite un valor econémico, con el aplazamiento de la contrapresta
ci6n correspondiente: Préstamo, Cuenta Corriente, Apertura de

Crédito.

Contrato de garantfa. Su finalidad es como lo dice su nom

bre, la de garantizar el cumplimiento de una obligaci6n: Fianza,
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Prenda, Hipoteca.

Estas clasificaciones tienden a ser incompletas, debido a
la rapidez con que se propaga el comercio, lo que origina la -
creaci6n de nuevos contratos que lo facilitan, prescindiendo -
asf de las figuras contractuales tradicionales. Sin embargo es
admisible esta Gltima, por abarcar panoramicamente la naturale-
za especial que a cada contrato le corresponde, la cual se com-

plementa con la primera clasificacién.

TENDENCIA HACIA EL CONTRATO DE ADHESION.
La palabra adhesién proviene del latfn adhesio y adhaesus,
derivado del verbo adhaere, que significa estar pegado estrecha

mente.

La regla general es que las partes contratantes elaboren
y discutan la realizaci6n de los contratos; la excepcién serd -
el contrato de adhesi6n, en el cual las cldusulas esenciales -~
’ ya estdn establecidas por una de las partes, sin que la contra-

parte tenga oportunidad de discutir su contenido.

Este tipo de contratos tiene gran importancia en la prdcti

ca mercantil actual.

Rafael de Pina Vara manifiesta que: "Se conoce por contra

to de adhesién, a aquel cuyas cldusulas son previamente determi
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nadas y propuestas por uno solo de los contratantes, de modo -
que el otro no tiene el poder de incluirle modificaciones; y si
no quiere aceptar, debe renunciar a celebrar el contrato, lo -
que supone una limitaci6én a la libertad contractual, y se re--
suelve en una imposici6n del contenido del contrato (o tomar o
dejar)". (56)

En ese sentido, la Ley Federal de Protecci6én al Consumidor,
en su artfculo 63, parrafo segundo, establece: "Para los efec-
tos de esta ley, se entiende por contratos de adhesién aquellos
cuyas cldusulas fueron redactadas unilateralmente por el pro--
veedor, y la contraparte no tuvo oportunidad de discutirlas, -
as{ como los demds documentos elaborados por los proveedores -
para uso de sus transacciones mercantiles y que rijan la presta
cién del servicio o la operaci6n, aun cuando no contengan todas

las cldusulas normales de un contrato."

0 sea, se entiende por contrato de adhesi6n, en té&rminos
generales, aquel en el cual una de las partes fija las cléusu-
las del mismo, y la contraparte no hace sino aceptar las condi-
ciones; ejemplo de este tipo de contratos lo son el de suminis-

tro de energia eléctrica, gas, etc.

(56) Rafael de Pina Vara. Op. Cit. p. 193.
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De este modo, un contrato de adhesifn es un convenio redac
tado en forma exclusiva por una de las partes, en donde la ofer
ta no puede ser discutida, y en donde se presta un servicio pri
vado de utilidad ptblica, lo que supone la existencia de un mo-
nopalio por parte del prestador del servicio, del que se vale -~
para imponer cierta forma contractual predeterminada al consu--

midor.

El mismo numeral, en sus péarrafos subsecuentes, establece
que los contratos de adhesién deben ser aprobados por el Ejecu-
tivo Federal, o en algunos casos por la Procuradurfa Federal -
del Consumidor; los modelos, una.vez aprobados, deben ser ins--
critos en el Registro PGblico de Contratos de Adhesiéon de la -

misma Procuradurfa.

El uso de contratos de adhesi6n no aprobados, serd sancio-
nado por la Procuradurfa Federal del Consumidor; asimismo, to-
da modificaci6n a un contrato registrado, serd objeto de nueva

aprobacién y reglistro.

CLAUSULA PENAL.
ta cliusula es la manifestacién que las partes hacen en re

laci6n con los derechos y obligaciones que crean.

Asf, todo contrato tiene varios tipos de cliusulas, siendo

comGnmente las siguientes:
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Cléusulas esenciales. Son aquellas sin las cuales no exis
te el contrato; son fijadas por la ley y no pueden ser elimina-

das.

Clausulas naturales. Estas no son determinantes para la -

existencia del contrato.

Cldusulas accidentales. Pueden o no estipularse y no afec
tan en nada la validez del contrato; son clausulas creadas por

la voluntad de las partes.

En materia contractual mercantil existe una regla, que las

partes contratantes pueden o no aplicar, y es la cléusula penal.

Al respecto, el artfculo 88 del C6digo de Comercio estable
ce que "en el contrato mercantil en que se fijare pena de indem
nizaci6n contra el que no cumpliere, la parte perjudicada podrd
exigir el cumplimiento del contrato o la pena prescrita, pero -
utilizando una de estas dos accioﬁes, quedard extinguida la - -
otra".

La cldusula penal "es aquella cldusula conminatoria por la
cual una persona, para asegurar el cumplimiento de una obliga--

cién, se sujeta a una pena o multa en caso de retardar o de no
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ejecutar la obligaci6n” (57).

0 sea, la cldusula penal es aquella que va a imponer san--
ciones a las partes por falta de incumplimiento de sus obliga-

ciones establecidas en el contrato.

Los comerciantes estipulan este tipo de cl&usula para re-
forzar la garantfa de que serd cumplida la principal; es pués,
un medio de obligar al deudor a cumplir lo convenido, ante el -
riesgo de tener que satisfacer una obligaci6n accesoria. Tam--
bién es un modo de fijar, por anticipado, los dafios e intereses
qﬁe deberaq pagarse al acreedor en caso de incumplimiento total
o de retraso; pero en ninglin caso -segln lo ordena e! artfculo
1843 del Codigo Civil- la cléusula penal puede excedér ni en va-

lor ai en cuantfa a la obligacién principal.

La tesis sostenida en la resoluci6n del Amparo Directo - -
1772/70. Caja de Previsi6n de la Policfa del Bistrito Federal.
12 de Abril de 1971. 5 votos. Ponente: Rafael Rojina Villegas.
Semanario Judicial de la Federaci6n, Séptima Epoca, Cuarta Par-

te, vol. 28, pag. 41. Establece:

(57) Moreno Rodrfguez. Vocabulario de Derecho y Ciencias So--
ciales. Buenos Aires, Ediciones Depalma 1976.
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"CLAUSULA PENAL. Para la cldusula penal, no requie-
re la ley una redaccibn del pacto es lo suficiente--
mente clara en cuanto a la inteci6n de las partes, -
que no requiere de mayores explicaciones, sin que im
porte que lo que convenga haya sido el pago de un -<
porcentaje sobre la suerte principal en lugar de una
suma determinada, porque en el artfculo 1843 del C6-
digo Civil no hay mis limitacién al respecto, que la
que la clédusula penal no exceda en valor ni en cuan-
tfa a la obligaci6én principal®.

TERMINOS

Es un elemento bdsico de los contratos, sobre todo en mate
ria mercantil, en donde se impone una rapidez para su cumpli--
miento. Nuestro C6digo Civil y de Comercio, no lo definen, sin

embargo.

La exigencia de la rapidez y liquidaci6bn de los contratos
mercantiles se debe a que establece que se fije un término para

el cumplimiento de los mismos.

Por lo tanto,"término es un acontecimiento futuro y de rea
lizaci6n cierta que suspende, sea la exigibilidad, sea la extin
cién de una obligaci6én, y que produce sus efectos sin retroac-
tividad. La condici6n es un acontecimiento futuro y de realiza
cién Incierta que suspende, sea el nacimiento, sea la resoluci6n
de una obligaci6n, y que produce sus efectos retroactivamen- -

te." (58)

(58) A. Puente y F. y 0. Calvo M. Op. Cit. p. 245.
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Existen dos formas de término, y son:

Término suspensivo o extintivo. Es suspensivo cuando la -
obligacién no se hace exigible sino hasta que venza el término.
El ejemplo serfa: Te pagaré las mercancias el dia 5 de Julio -
del afio entrante. El término es extintivo cuando su vencimien-
to da fin a la obligacién. Ejemplo: Celebrar un contrato de -

suministro de gas por el plazo de un afo.

Ahora bien, si el cumplimiento de una obligacién consiste
en la entrega de la cosa debida, o en la prestacibén del hecho -
que se hubiere prometido (artficulo 2062 del Cédigo Civil), tras

ladandolo al ambito mercantil, tenemos que:

El artfculo 83 del C6digo de Comercio establece que "las
obligaciones que no tuvieron término prefijado por las partes,
o por las disposiciones de este C6digo, serdn exigibles a los -
diez dfas después de contrafdas, si s6lo produjeren accitn or-

dinaria, y al dfa inmediato si llevaren aparejada ejecucibn".

El artfculo 84 del_mlsmo ordenamiento, seflala que "en los
contratos mercantiles no se reconocerdn términos de gracia o -
cortesfa, y en todos los coémputos de dfas, meses y afos, se en-
tenderdn: el dfa, de veintlcuatro horas; los meses, seglGn es-
tin designados en el calendario gregoriano, y el afo, de tres

cientos sesenta y cinco dfas."
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En materia mercantil, como ya se vio, debido a su rapidez
de ejecucibén, no pueden existir términos dilatorios para su cum
plimiento, lo que lo hace incompatible con el Derecho Civil, en
donde puede o no imponerse. Asf, en el Derecho Mercantil, la -
observancia del término se exige con mayor rigor, debido al va-

lor del tiempo para liquidar el contrato.

LUGAR DE CUMPLIMIENTO

Al respecto el artfculo 86 del C6édigo de Comercio dispone
que "las obligaciones mercantiles habrin de cumplimentarse en -
el lugar determinado en el contrato, o en caso contrario, en -
aquel que segGn la naturaleza del negocio o la intencibn de las
partés, deba considerarse adecuado al efecto, por consentimien-

to de aquéllas o arbitrio judicial.

Cuando se fija el lugar de cumplimiento del contrato, se -
tendrd que hacer de esa forma; asimismo, si en el contrato no -
se determin6 con precisién la especie y calidad de las mercan--
cfas, no se podré exigir al deudor otra cosa que la entrega de
mercancfas de especie y calidad medias (artfculo 87 del Codigo
de Comercio).

“Entendemos por mora en el cumplimiento de una obligaci6n -
-dice Tena-, el retardo en ese mismo cumplimiento, pero en cuan
to constituye una falta del obligado, que produce en su contra

responsabilidades clvlles"(sg): esas responsabilidades pueden -
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ser, entre otras, el que serd responsable de dafios y perjuicios
causados al acreedor. Entendiendo por el primero, la pérdida o
menoscabo sufrido en el patrimonio por ia falta de cumplimiento
de una obligacién; y por perjuicio, la privaciébn de cualquier -
ganancia lfcita que podrfa haberse obtenido si se hubiera cum-

plido 1a obligacién (artfculos 2108-2109 Cédigo Civil).

Claro estd que esos dafos deben ser consecuencia directa -

e inmediata de la mora.

Al respecto, el artfculo 85 del C6digo de Comercio sedala
que “"los efectos de la morosidad en el cumplimiento de las obli-

gaciones mercantiles, comenzardn:

I. En los contratos que tuvieren dfa sefalado para su cum
plimiento, por voluntad de las partes o por la ley, al

dfa siguiente de su vencimiento.

[I. Y en los que no lo tengan, desde el dfa en que el - -
acreedor le reclame al deudor, judicial o extrajudicial

mente, ante escribano o testigos..."

(59) Felipe de J. Tena. Derecho Mercantil Mexicano. t2a. ed. Mé-
xico Editorial PorrGa. 1986 p. 313,
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CONTRATOS CIVILES Y CONTRATOS MERCANTILES. DIFERENCIAS GENERALES
La doctrina ha considerado diversos criterios para diferen-

ciarlos, tales como:

Los contratos civiles tienen la caracterfstica fundamental
de referirse siempre al contenido del C6digo Civil, y los con--
tratos mercantiles se regulan por el C6digo de Comercio y demds

leyes auxiliares.

Los contratos civiles tienen por objeto el valor de uso de
un bien {es el que proporciona una estimacién o una utilidad a
un reducido nGmero de personas); y el contrato mercantil tiene
por objeto el valor de cambio (es el que tiene un objeto para -

la sociedad, por ejemplo el dinero).

Los contratos civiles son celebrados generalmente por par-
ticulares, y los mercantiles por comerciantes (aunque ello no -

es regla general).

Los contratos civiles dan lugar a procedimientos mds tarda

dos, y los contratos mercantiles a procedimientos mds &giles.

Los contratos mercantiles, a diferencia de los civiles, -

recaen sobre actos de comercio.



cCAPITULDO 3

CONTRATO CINEMATOGRAFICO

La cinematogrdfia es un fen6tmeno de reciente aparicién, por
el que se crean satisfactores culturales, de publicidad o de -
simple esparcimiento; en donde intervienen un sin nGmero de -

partes con tan diversos caractéres y finalidades.

Los contratos cinematogrdficos son aquellos que mediante -
los cuales se hace posible la actividad de la industria del ci-
ne en sus aspectos de produccién, distribucién y exhibicibn de

pelfculas.

0BRA CINEMATOGRAFICA

La naturaleza de la obra cinematogrifica, y sus mGltiples
relaciones jurfdicas, son el problema que se presenta para dar
una definici6ébn; més aGn, si consideramos que es de reciente -
aparici6bn en la vida social, pero de gran importancia en la ac-
tualidad.

Como ya se dijo, existen dificultades para establecer una
definici6n que abarque los diversos aspectos que intervienen en
ésta; asf, algunos pretenden definirla desde muy variados pun--

tos de vista.
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Mignen dice que, "una pelfcula es la reuni6n de fotograffas
que se suceden sobre un telbn, dando la ilusién de movimientos

y de vida". (60)

Para Meyer, "es la fijaci6n por la fotograffa de una serie
de fen6menos cuya sucesién de imdgenes estd regulada por una -
idea central. Comprende una parte sonora constituida por las

palabras, por la m@sica y la atm6sfera sonora". (61)

En fgual sentido es considerada por Falco, quien dice que
"es una sucesién de fotograffas instantdneas proyectadas: un des
cubrimiento cientffico que tiene por principic la animaci6n de
la fotograffa. Fundada en la duracién de la impresi6n visual,
se calcula de manera que el desarrollo de una cinta impresa nos
dé por una sucesién de imdgenes cuya velocidad estd establecida,
la sensacién del movimiento y, por consecuencia, de la visién.
ta pelfcula sonora y parlante es la obra de un autor (muchos au
tores, mds exacto), concebfda para una acci6n visual y sonora -
(mGsica, ruidos, palabras) compuesta por animadores calificados
(si es posible) y ejecutada con ayuda de medios técnicos nuevos
que permiten el registro sincrénico de la imagen y del sonl---
do." (62)

(60) Enciclopedia Jurfdica Omeba. Tomo XX. Buenos Aires, Ed.
Driskill. 1982

(61) Idem.

{62} Idem.
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Ruszkiwski, por su parte, afirma que la obra cinematografi

ca "es una sucesibn de escenas artisticamente reproducidas, que

" ocurren en oportunidades y lugares diferentes, presentadas al -
espectador desde un dngulo visual y un ritmo inmutables, impues

tos por el autor que se expresa por su medio". (63)

Satanowsky la define de la siguiente forma: "La obra cine-
matogrdfica es una sucesi6n de hechos y de acontecimientos ma--
teriales o escenas en movimiento, que ocurren en movimiento, que
ocurren en oportunidades y lugares diferentes, reales, de apa--
riencia real o simbb6lica, sonoros o mudos cuyo autor al fijar--
ias, determina el objetivo y la distancia, asf como el &ngulo -
y el ritmo visual y auditivo bajo el cual se desarrollan, suce-
den y reproducen artfsticamente en forma tal que integran un -
conjunto armonioso inmutable que atrae sin interrupci6n la mira-

da y el ofdo del espectador". (64)

gstas definiciones, son vdlidas, y representan el enfoque
que cada autor le dio, desde un punto de vista técnico y artfs-

tico.

NATURALEZA JURIDICA. La obra cinematogréfica no ha sido trata-
da como debiera serlio, por la doctrina juridica, ello se refle-

ja en una falta de definici6n jurfdica de la misma.

(63) Idem
(64) Ides
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De una manera general, "la obra cinematogrdfica, es un con-
junto arménico de actividades de artistas y técnicos; es el re
sultado del trabajo en s{ mismo considerado. La pelfcula, en
fin, no es sino la plasmaci6n, la expresi6n externa, la fija--

cién de esas actividades". (65)

En efecto, la fase de la produccién comprende diversos -
contratos; para adquirir guiones o argumentos, contratos de -
arrendamiento, etc., es decir, un conjunto de actividades ten-
dientes a crear una obra cinematogré&fica, que va desde que el
guionista desarrolla y transforma en gui6n técnico la idea del
argumentista; el realizador dirige a los artistas, éstos inter
pretan sus papeles; el decorador construye maquetas y decorados,

el técnico de sonido, registra el sonido, etc.

Asf pues, el objeto de este contrato no se reduce a una -
actividad de los artistas, sino que va mis alla, pues se incly
ye arrendamiento de materiales necesarios para la pelicula, ob

tencién de licencias, etc.

En ese sentido, la produccién o filmacién de una pelfcula
estd regida por un conjunto de relaciones juridicas de muy dis
tinto cardcter, que se integran por el contrato de produccién,
en donde la relaci6n jurfdica de actuacién de los artistas cons

tituye la parte esencial del mismo.

(65) Ignacio de Casso y Romero Op. Cit.
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La relaci6n juridica que liga al productor y actor o intér
prete, no tiene la misma naturaleza de un contrato de trabajo,
sino que es un contrato innominado y especial, pues carece de
la aplicaci6n de normas del &mbito laboral, ya que no existe -
una jornada legal mdxima, vacaciones, etc., sino que se estable
ce un determinado régimen de vida tanto privada como social del
artista, incluso de su alimentaci6bn; sin embargo, tiene derecho
a usar el nombre o pseud6nimo por el cual son conocidos, dere--

cho a su imagen, etc.

Por ello la obra cinematogrdfica tiene una naturaleza espe-
cial, pues se trata de un producto social, que al trasladarlo -
al campo del derecho da origen a una nueva figura no asimilable
a ninguna otra, de tal forma que los ordenamientos jurfdicos -

existentes resulitan imprecisos al respecto.

LA OBRA CINEMATOGRAFICA ANTE EL DERECHO. Es innegable la rapi-
dez con que la vida comercial da origen a nuevos contratos, que
muchas de las veces no pueden encuadrarse a las descripciones -
de los contratos que prevé nuestro C6digo de Comercio, y son
producto de la libre autonomfa de la voluntad de las partes; -
una de dichas actividades, es la que realiza el cinematégrafo,

la cual da origen al contrato cinematogréfico.

Asimismo las tres etapas que conforman la actividad del ci-

ne, son la producci6bn de pelfculas, la distribucién y la exhibj



ci6n, dando origen a tres contratos, que en ese orden son el de
produccién, distribucidén y exhibicién, todos ellos cinematogra-

ficos.

Por lo tanto, s6lo nos interesa el aspecto contractual, es-
to es, los instrumentos jurfdicos contractuales que utiliza la

actividad organizada de la cinematograffa.

€n consecuencia, debido a la ausencia de preceptos al res--
pecto, se hace necesaria su regulacién, pues la doctrina ha sug
tentado criterios contradictorios; la jurisprudencia busca re--

solver el problema mediante la utilizacién de la analogfa.

La consideraci6n anterior nos demuestra que la soluci6n dada
es incompleta, tomando en cuenta la importancia de la obra cine

matogrdfica.

Del mismo modo, hay que hacer notar que se encuentra en - -
constante evolucién en todos sus aspectos (artfsticos, técnicos,
etc.). Asf{ tenemos que primero apareci6 e! cine mudo, luego -~
fue sonoro, posteriormente a colores, etc. De ahf que las dis-
posiciones que lo rijan, deben permitir interpretacifn sin nece
sidad de dictarse constantemente preceptos que muchas de las ve

ces son contradictorios.
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También debe considerarse, que es un fen6meno universal, -
por darse en todos los pafses, y que va dirigido no s6lo al pafs
en el cual se produce, sino a todos los pafses del mundo; por
10 que resulta conveniente que dichos preceptos sean generales

y universales, lo cual facilitarfa su difusi6bn y conocimiento.

Igualmente, debido a la complejidad y sobre todo a la falta
de preceptos en nuestra legislacién que lo regulen, representan
un gran problema; mis aGn, si tomamos en cuenta que en la doctri

na no existe uniformidad de criterios.
CONTRATO DE PRODUCCION CINEMATOGRAFICO.

DEFINICION. Al respecto, Garrfguez, nos dice: "Es aquel por el
que el empresario productor de la pelfcula contrata con las per
sonas que intervienen en la misma, bien con obligaci6n de hacer

o de dar, a cambio de una retribucién". (66)

Asf, el contrato de producci6én cinematogréfica es aquel por
virtud del cual un empresario productor, de obras cinematografi
cas contrata a personas que intervendrén en la realizacién de -

la misma, a cambio de una retribuci6n.

(66) Joaquin Garriguez. Op. Cit.
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De esta forma, vemos que para la producci6n de una obra ci-
nematografica, se requiere de cierto nGmero de personas que ile

van a cabo diversas actividades.

En conclusi6n, la produccién es una fase en la que se une -
el trabajo de artistas y técnicas, bajo las 6rdenes del produc-
tor; es una de las fases m&s complicadas, y la mds costosa, - -
pues como ya se vio, requiere de la intervenci6n de muchos y muy
variados factores, lo cual repercute en grandes cantidades de -
dinero, que en muchas ocasiones no son aportadas por una sola -
persona, sino por un grupo de ellas, lo cual pos lleva a formu-

lar la idea de que se trata de una empresa. (67)

Asimismo la titularidad de la obra cinematogréfica corres--
pende a quien se dedica industrlalhente a la producci6n de ellas
por cuenta propia, tras haber obtenido la cesién de los posibles
derechos econémicos de los demés coautores, (dando origen a un
derecho de autor que son derechos de propiedad sobre un bien -
intangible o inmaterial pero representado en una pelfcula), no
puede ser otro que-el productor, en definitiva, el verdadero -
creador de la obra; es quien concibe y crea la pelfcula, hace -
posible la aportaci6n de los capitales necesarios, contrata los
servicios de cuantas personas intervienen y lleva a cabo una -
funci6n de dirigir y coordinar las actividades para lograr la
realizaci6n de la misma.

Empresa es la organizacién de un conjunto de elementos huma
nos y materiales de produccién o distribucién de riqueza.
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NATURALEZA JURIDICA. En la mayorfia de las veces, para producir
una obra cinematogréfica se requiere de grandes aportaciones de
capital, que en ocasiones es imposible que sean erogadas por una
solo persona, por 1o que precisa formar una sociedad con otras

personas, dando origen a las Casas Productoras. En ese sentido,
no existe duda acerca de que los actos que realiza, son actos -

de comercio.

Por otra parte, este tipo de contratos carecen de una regu-
laci6n en el C6édigo de Comercio; son contratos que no tienen -
una histdria y que existen debido a la misma necesidad comercial,

por lo que se trata de un contrato atipico.

CObIGO MORAL DE HAYS. Debido a la trascendencia de la obra ci-
nematogré&fica en la vida social, el Estado interviene unas veces
para protegerla y otras para defender los intereses morales de
la sociedad, asf semejante al Cédigo Moral de Hays, se publicd
en México el 19 de octubre de 1919 en el Diario Oficial, el Re-
glamento de Censura que constaba de 16 artfculos entre los que

se establecfa que:

Toda vista de movimiento o fija para ser utilizada en apa-
ratos de proyecci6én, directa o por producciones tomada en MEXi-
co no podré ser exportada al extranjero sin los comprobantes -
que para el efecto expida 1a Secretarfa de Gobernacibn por con-

ducto de la Oficina de Consejo de Censura (formado por tres -
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personas de las mds acreditadas por su honorabilidad de ciudada
nos mexicanos), quien examinard y calificard dichas cintas y si
no tuvieran algo denigrante para el pafs podrd aprobarlas; igual

requisito cumplirfan toda cinta que se exhibiera en nuestro pafs.

Queda prohibido segln el Reglamento, la exhibici6én de cin--
tas en que se muestre con detalle el modo de operar de los cri-
minales o supremacia de éstas ya por su inteligenclia, fuerza u
otro motivo que pueda inspirar simpatfa sobre las personas o -
hdbitos inmorales de los protagonistas; dichas cintas deberén -

ser modificadas o suprimidas en esas escenas para su aprobacién.

Posteriormente en 1941, se expide el Reglamento de Supervi-
cidn‘ Cinematogrdfica, publicado en el Diario Oficial el 19 de -
septiembre de ese aito el cual cambia de nombre a la oficina pa-
sando a ser Departamento de Supervisitn Cinematogrdfica el cual
ademds del examen y calificaci6n de las cintas, las clasifica--

rfa en:

a) Pelfculas permitidas para nifios, adolecentes y adultos;
b) Pelfculas permitidas para adolecentes y adultos:
c) Pelfculas permitidas Gnicamente para adultos; y
d) Pelfculas permitidas para adultos en exhibiciones espe-

cialmente autorizadas.
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ta falta de cumplimiento de lo anterior por los propieta--

rios o empresarios de los cines, serd sancionada con multa.

LA CENSURA. Persiste en tados los pafses; ésta se inicié en -
los Estados Unidos, en donde los productores de ese pals, basa-
dos en campafias de asociaciones moralistas en pro de la censura
cinematografica, y ante el temor de que el Estado la impusiera,
decidieron iniciarla ellos mismos: as{ nace la Association of -
Motion Pictures Producer, en donde las casas productoras se com
prometieron a establecer una Junta de Censura, cuyas decisiones

serfan respetadas por todos.

Asi, se encomienda a William Hays la direcci6n de ella. -
Hays redacté unas normas o CO6digo Moral que fueron aceptadas no
s6lo por las casas productoras estadounidenses, sino también por

las de otros pafses; normas que aGn se hallan vigentes.

El principio fundamental en este Cédigo, es el de "no prody
cir ninguna pelfcula que pueda relajar la moral de los que la ~
vean, evitando cuidadosamente inclinar las simpatfas del pGbli-
co en favor del crimen, la bajeza, el mal o el pecado. En la -
pantalla s6lo se presentardn prototipos de la vida, sin otras -
modificaciones que las necesarias para producir los efectos de
contraste. La ley, as{ natural como humana, nunca podrd ser rf

diculizada ni crear simpatfa en torno a su violaciéa",
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Asimismo segln Ignacio de Casso (68), el asesinato no debe’
ser nunca presentado en forma tal que inspire deseos de imita--
cién. La venganza no debe ser nunca justificada. Los métodos
criminales no deben ser presentados explicitamente. Debe evi-

tarse tratar temas relativos al tr&fico ilegal de drogas.

En el aspecto sexual, la santidad del hogar y del matrimo--
nio debe ser siempre respetada. En una pelfcula nunca deben apa
recer como normales las formas no matrimoniales de relaci6n se-
xual. El adulterio, atGn cuando en ocasiones sea necesario pre-
sentarlo por el desarrollo del argumento, ni debe ser tratado -
explfcitamente, ni justificado, ni serd presentado de modo atrac
tivo. Deben excluirse escenas amorosas, y en general deben evi
tarse aquellas que estimulen fisiol6gicamente. Queda prohibido
presentar perversiones sexuales en cualquiera de sus variantes.
Queda asimismo prohibido el tema de la trata de blancas, siste-
mas abortivos, visiones de alumbramiento, etc., en el argumento

de la obra cinematogréfica.

Debe evitarse también toda obscenidad, lo mismo de palabra
que de gesto, referencia, cancién, chiste, etc. Igualmente de-

berdn evitarse los bailes que incluyan movimientes indecentes.

Se prohfbe w1 desnudo completo, asf como el siluetado o -
cualquier indecencia o referencia licenciosa dada por los personajes.
T68) Ignacig de Casso y Romero. Op. Cit.
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Se prohfbe ridiculizar a las religiones, a sus ministros, a

sus cultos, etc.

€l uso de banderas nacionales debe ser siempre respetuoso.
Igualmente los acontecimientos histéricos, personajes importan-
tes y ciudadanos de todas las nacfones, deben ser tratados con

la debida consideracion.

El C6digo Moral de Hays, en 1939 sufrié algunas modificacio
nes; cambi6 de nombre la oficina y ahora es Johnson Office. Es-
pafia, ademds de estas normas, cuanta con otras, que no obstante
no hayan sido promulgadas, se deben conocer por el guionista; en
tre éstas, tenemos que se excluye el suicidio; el adulterio de
be ser presentado en forma tal que lo haga execrable, igualmente
que el divorcio. Se prohfbe la exhibicién de partes del cuerpo )
que puedan considerarse escandolosas, y debe ser respetada la -

religi6n y sus ministros.

Asimismo existe un Departamento de Censura, en donde han -
de presentarse los guiones antes de proceder el rodaje de la pe
lfcula, para su aprobacién o desaprobacién.

ELEMENTOS DEL CONTRATO DE PRODUCCION CINEMATOGRAFICA.

Para el estudio de este contrato, hablaremos de elementos

personales, reales y formales.
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ELEMENTOS PERSONALES. En este contrato, los elementos per-

sonales son el productor y el intérprete.

PRODUCTOR. La doctrina lo define como “la persona que tiene
a su cargo la produccién y gobierna y regula cada uno de los -

elementos que intervienen en la obra”. (69)

Un organismo gremial de Francia dice que "se considera em-
presarios de produccién cinematogradficos, o productores de fil-
mes, a las personas o sociedades que por medios industriales o
téénicos de que disponen, aseguran la realizacién de las pelicu
las". (70)

Una definicion mds completa es la que da Satanowsky, quien
afirma que "el productor es el que organiza el trabajo técnico,
industrial y artistico concerniente a la realizaciébn material e

intelectual de la obra". (71)

Es una definicién més acertada, si tomamos en cuenta que es
la persona que celebra contratos intelectuales, cesiones, compra
ventas, abona sueldos, dirige técnicamente, en fin, lleva a ca-
bo una serie de labores todas ellas con el fin de producir el -

filme respectivo.

Enciclopedia Jurfdica Omeba. 0p. Cit.
Idem,

(69;
(70
(71) Ibidem.
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En ese sentido, el productor es la persona que produce una

obra y asume la responsabilidad econ6mica de su creacién.

Como ya se vio, generalmente el productor no es una sola -
persona -sobre todo cuando se trata de producciones que requie-
ren de grandes aportaciones de capital- sino que es un grupo de

personas o de empresas.

INTERPRETES O ACTORES. Son las personas que aportan su ta-
lepto, inteligencia y dotes naturales para cumplir con un rol -
esencial en el desarrollo de la pelicula, y pueden ser principa
tes, secundarios o extras. Los intérpretes son quienes dan vi-
da a los personajes imaginarios o reproducidos. Entre los in--
térpretes se comprende a los actores propiamente dichos, direc-
tor de orquesta, mGsicos, cantores, recitadores, etc., que da--
rdn vida, existencia y vitalidad a los personajes, mGsica y le

tra, respectivamente.

ELEMENTOS REALES. Son elementos .reales del contratoe, el objeto

del mismo, el precio, la duracién y accesoriamente el seguro.

EL OBJETO. Puede establecerse que el actor queda contrata-

do para interpretar:

a) Todas las obras cinematogrdficas que decida el productor

en determinado perfodo.
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b) Una o varias pelfculas, o una o varias escenas de ella.

¢) Una o varias obras determinadas a producirse en cierto

plazo.

Generalmente se considera el supuesto de interpretar un pa-
pel concreto en determinada pelfcula, bien durante la vigencia
de un plazo convenido, bien por sesiones a realizar entre dos -

fechas.

PRECIO. El1 actor puede percibir como remuneracitn por sus

trabajos:

a) Una cantidad fija.

b} Una suma fija por perfodo.

DURACION. Ademds de la fecha de celebracién del contrato,
se suele fijar un plazo de vigencia; pero si llega la fecha copn
venida, y no se ha realizado el trabajo del actor, se considera

prorrogado técitamente.

SEGURO. La casa productora se obliga a asegurar al actor y

@ pagar las primas correspondientes por los riesgos.

Sin embargo, en los casos de peligro, enfermedad o lesién

en el desempeio de su papel, el artista podrd negarse a seguir,
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ELEMENTOS FORMALES. El contrato puede realizarse en forma ver-
bal o escrita, ello en base a que se trata de un contrato no -

previsto por nuestro C6digo de Comercio.

Generalmente es un contrato de adhesién, que contiene cléu-
sulas sobre el régimen de vida (privada y social) que llevard -
el artista; el sometimiento a las instrucciones del productor o

director, a cambio de grandes sumas de dinero.

OBLIGACIONES DE LAS PARTES. Los hechos y obligaciones nacen de
la libre voluntad de los contratantes, de ahf que s6lo se pueda

decir que sus derechos y obligaciones son:

PRODUCTOR. Este tiene como qbligaciones fundamentales las

siguientes:

a) Abonar una suma de dinero a sus colaboradores, en el lu-

gar y tiempo convenidos.
Esta suma puede ser:
I. Por obra cinematogrifica;

I1. Por dfas, meses o afios;

IT1I. Tanto por ciento del beneficio (poco frecuente).
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b) De una manera general, el pago de los bienes y servicios

adquiridos para la realizaci6n de la obra cinematogréfica.

Corren igualmente a cargo del productor, todos los gastos -

de traslado.

INTERPRETE 0 ACTOR. El intérprete o actor tiene como obli-

gaciones fundamentales:

a) Quedar a disposicién del productor durante la vigencia -

del contrato.

b) Seguir fielmente las instrucciones dictadas por el pro--

ductor.

) Repetir las escenas defectuosas.

d) Aprenderse su papel de memorfa e interpretarlo.

e) No hacer manifestaciones publicitarias sobre escenas an-

tes de su estreno.

f) Ceder y transferir irrevocablemente los derechos de pro-~
piedad intelectual e industrjal sobre la forma y plasmaci6n de

las escenas, figura, voz, etc.
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En sintesis, las obligaciones del intérprete o actor consis
ten en esmerarse en su trabajo, cumpliendo con toda puntualidad,

en los dfas y horarios mientras dure la vigencia del contrato.

En algunos casos se permite que puedan actuar simultdneamen
te en otros lugares (teatros), siempre que ello no perjudique -
los horarios de la actividad del rodaje, salvo pacto en contra-

rio.

CONTRATO DE DISTRIBUCION CINEMATOGRAFICO.

Terminada de producirse una pelfcula, se sacan copias de la
misma, y es aquf donde entra la segunda fase, en la que se proce

de a distribuirla para su exhibicio6n.

Hacia 1908 estas copias se vendfan a los feriantes, quienes
las exhibfan junto con otros de sus nGmeros de circo o teatro,
como complemento de éstos; y donde el precio de dichas pelfcu--

las 'se pagaba por metros de rodaje.

En ese mismo afio, Melies logr6é que las pelfculas dejaran -
de ser un negocio de los feriantes, para pasar a su alquiler di

rectamente a salas o locales fijos de exhibici6n.
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A causa de esto, Charles Pathé inici6 el negocio respectivo
entre productor y distribuidor, recibiendo pelfculas del prime-

ro para alquilarlas el segundo.

Por lo tanto, si bien la produccién es importante, también
lo es el que la obra cinematogrédfica sea distribuida y llegue a

las pantallas de los cines del mundo.

DEFINICION. Joaqufn Garrfqguez nos dice que el contrato de dis-
tribuci6n “"es aquel que tiene como fin gestionar la proyeccién

de una obra cinematogréfica en las salas de espectédculos".(72)

Para Satanowsky "la distribuci6n consiste en alguilar o com

prar pelfculas para conseguir su exhibici6n". (73)

Concluimos que el contrato de distribuci6én, es aquel por -
virtud del cual el productor de la pelfcula se obliga a entre-
gar al distribuidor una o varias copias de ella, para que éste,
a su vez, contrate con los empresarios de espectdculos la exhibf
cién de una pelfcula ante el pablico, en un lugar y tiempo de--

terminado, mediante el pago de un precio.

(72) Joaquin Garrfguez. Op. Cit.
(73) Idem.
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De ahf que el contrato de distribucién nazca para regular -
las relaciones entre los productores y los que se encargan de -

comercializar sus productos.

Asimismo, una vez terminada la obra cinematogréfica es nece
sario que se recupere lo invertido, y ademis obtener ciertos be
neficios, lo cual, dada la complejidad de la explotaci6n cinema
tografica, hace necesaria la intervenci6n de distribuidores, que

N
son intermediarios entre el productor y el exhibidor.

Sin embargo, en la préctica, cuando el productor es también
distribuidor, es perjudicial, pues al tener asegurada la distri
buci6n de sus peliculas, empieza a producir en serie, lo que da
paso a la pelicula comercial, ya por los intérpretes que inter-

vienen, ya por su publicidad.

Pero si ademds es también exhibidor. entonces produce pelfcu
las en serie, y asf todo lo que produce serd exhibido, toda vez
que tiene seguro el mercado; ello trae como consecuencia, el que
se descuide el aspecto arti{stico, por producir pelfculas al rit
mo de fdbrica, lo que ocasiona que la gente no acuda a las sa--
tas de proyeccidén, por presentarse siempre los mismos argumen--

tos.

NATURALEZA JURIDICA. Al igual que el contrato de produccién, -

el de distribuci6n carece de una reglamentaci6n en el Cédigo de



- 115 -

Comercio: lo que le da su origen, es la misma necesidad comer--
cial; de este modo, el contrato de distribuci6én es un contrato
atfpico y mercantil, con una doble naturaleza jurfdica, ya que
contempla varias figuras jdrtdicas. como la cesi6dn de derechos
para distribuir la pelfcula (una vez registrada, la obra, se le
reconoce la calidad de autor, el derecho de oponerse a toda al-
teraci6n a su obra y tendrd el derecho de usarla y explotarla -
por sf mismo o por terceros, con propégitos de lucro, ello en -
base a lo gue ordena el artfculo 29 de la Legislaci6n sobre - -
Derechos de Autor), que lleva aparejada como figura principal -
la compraventa de la cinta o copia de la pelfcula, o segGn las
circunstancias, puede ir con rasgos de arrendamiento de la pe--

lfcula y del material de propaganda.

Finalmente la distribuci6bn es un acto de comercio que tiene
como fin asegurar la concesi6bn del derecho de representaci6n de
una obra cinematogrdfica en las salas de espectdculos. Tanto -
el productor como el distribuidor son comerciantes, lo cual no
deja lugar a dudas de que se trata de un contrato de naturaleza

mercantil.

FORMAS DE DISTRIBUCION. La transferencia para distribuir la -

obra cinematogréfica, puede ser de diversas formas:

a) Por tiempo determinado. Esto es, por uno o varios afios;

en este caso, se entrega la cinta, teniendo dicho contrato las
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caracteristicas del! arrendamiento; y

b) Por tiempo indeterminado, es decir, por toda la duracibn
del derecho de autor. Siendo a tftulo onerossc, constituye una

compraventa.

ELEMENTOS DEL CONTRATO. Este contrato tiene los siguientes ele

mentos:

ELEMENTOS PERSONALES. Las partes reciben el nombre de pro

ductor, por un lado, y distribuidor, por el otro.

EL PRODUCTOR. Como ya se vio, el productor es la persona -
que tiene a su cargo la producci6n de la obra cinematogréfica,
y es el titular de los derechos de distribuci6n y exhibicién de

la misma.

EL DISTRIBUIDOR. Es aquel que tiende a realizar una serie

de gestiones para que la pelfcula sea exhibida en pGbiico.

De esta forma tenemos que el productor generalmente es una
sociedad mercantil, y sus actos, son actos de comercio; por otro
lado, el distribuidor es tambié&n un comerciante, pues se dedica
a la compraventa, o en su caso, arrendamiento de peliculas, con

un fin especulativo.
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ELEMENTOS REALES. Los elementos reales del contrato son: -
el objeto, el precio y las condiciones de reventa impuestas al

distribuidor.

OBJETO. En el caso de la distribuci6n, serd la cesibn de -
derechos para la distribuci6én de la pelfcula; asf, el distribuf
dor s6lo gozard de aquellos derechos que el productor le trans-
fiera, y la misma pelfcula, y3 que en torno a ella gira toda la

industria cinematogréfica.

PRECIO. Es el segundo elemento real de este contrato, ya -
que el precio suele ser pactado en dinero; sin embargo, no exis

te impedimento legal para que el precio se pacte en especie.

CONDICIONES DE REVENTA. Este tercer elemento real consiste
en que el distribuidor se obliga a revender el producto objeto
del contrato, sujeténdose a los términos y condiciones que para
esos efectos seflale el productor pués la enajenaci6bn de la obra:;
la facultad de reproducirla, representarla, ejecutarla, exhibir
la, usarla o explotarla no dan derecho a alterar su titulo, for
ma o contenido; lo anterior en base a 10 que ordena el articulo

52 de la Legislacifén sobre Derechos de Autor.

ELEMENTOS FORMALES. Debido a que se trata de una figura no
regulada por nuestro C6digo de Comercio, y dado que no existe -

norma legal que le imponga la obligatoriedad de una forma, dicho
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' contrato puede ser verbal o escrito. Sin embargo la mayorfa -

realiza contratos de adhesi6n.

OBLIGACIONES DE LAS PARTES. Es imposible enumerar todos los de
rechos y obligaciones de las partes contratantes, dado que éstas
surgen de su libre voluntad, s6lo enunciaremos las mds fundamen

tales:

EL PRODUCTOR. Este tiene como obligaciones fundamentales,

las siguientes:

a) El pago del precio pactado. Puede ser una comisibén sobre

el rendimiento de la proyeccién de la pelfcula.

b} Entregar al distribuidor las copias necesarias para la -

circulaci6n de la obra cinematografica.

c) Entregar el material de propaganda (fotograffas, datos,
fichas técnicas, etc.) y demds material para una buena distribu
cién.

EL DISTRIBUIDOR. Sus obligaciones fundamentales son:

a) Realfzar las gestiones tendientes a conseguir la exhibi-

ci6én de la pelfcula.
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b) Pagar el precio de alquiler de las pelfculas, pudiendo -

ser:

I. Una suma fija.

1I. Tanto por ciento sobre el producto de la exhibici6n.

¢) Devolver las copias.

d) No sacar contratipos sin la debida autorizacién.
CONTRATO DE EXHIBICION CINEMATOGRAFICA.

Una vez que se concluy6 la obra cinematogr&fica, y se han -
sacado copias y éstas han sido distribuidas, la Gltima fase es
la exhibici6n de la pelfcula como espectdculo pGblico.
DEFINICION. E! contrato de exhibici6n "es aquel por el que se
produce -afirma Garriguez- la cesifn del derecho de proyectar -
en pfblico una obra cinematogrdfica, por un tiempo y en lugar o
lugares determinados, mediante un precio y la entrega en fecha

oportuna al exhibidor de la copia positiva que la lleva estam--
pada". (74)

(7a4) Ibidem
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Por su parte Emilio Langle dice que "es un contrato por el
cual el distribuidor se obliga a ceder el uso o goce del filme
para su proyeccién, y el exhibidor se compromete a satisfacer -

un precio determinado".(75)

En ese sentido, el contrato de exhibicién cinematogréfica -
es aquel por virtud del cual el titular de los derechos (produc
tor o distribuidor) entrega, a cambio de un precio, copias de la
pelfcula a un empresario de espectdculos para que la exhiba dire

ctamente ante el pablico. (76)

Este contrato lleva consigo una cesi6én de derechos del dis-
tribuidor al exhibidor para exhibir la pelfcula en las salas de
proyeccién, por un tiempo y en un lugar o lugares determinados,

mediante un precio.

Esta Gltima fase es la econ6micamente mé&s importante, pués -

de ella depende el rendimiento econ6mico de la pelicula.

NATURALEZA JURIDICA. La relaci6n contractual entre distribui--
dor y exhibidor pueden encuadrarse dentro del grupo de los con-

tratos atfpicos, debido a una serie de elementos jurfdicos. --

(75) Emilio Langle. Manual de Derecho Mercantil Espafol. Tomo
I. Barcelona, Bosch Casa Editorial, p. 265.
(76) Empresa de espectédculos es aquella que tiene por objeto di
vertir al pablico, con representaciones teatrales, corridas
de toros, cines, etc., a cambio de una remuneracibn.
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Por una parte es una cesi6n de derechos del productor al distri
buidor, .y de éste al exhibidor para la exhibici6n de la pelicu-
la; y por otro, el aspecto matcrial de arrendamiento de la pe--

1fcula y material de propaganda.

Este contrato, al igual que los anteriores, es atfpico y -
mercantil, pues tanto el distribuidor como el exhibidor son co-
merciantes, lo cual no deja lugar a dudas de que se trata de un
contrato de naturaleza mercantil, no regulado por nuestro C6di

go de Comercio.

ELEMENTOS DEL CONTRATO DE EXHIBICION CINEMATOGRAFICA. Estos -

son los siguientes:

ELEMENTOS PERSONALES. tas partes que intervienen en este -

contrato son el distribuidor y el exhibidor.

DISTRIBUIDOR. Es quien se encarga de realizar todas las -
gestiones necesarias para que la pelfcula sea exhibida ante el
pablico. Es aquel que se dedica a la compra-venta o alquiler -

de producciones cinematograficas.

EXHIBIDOR. Es el que recibe las copias de la pelfcula para
proyectarlas en salas cinematogré&ficas. Se consideran exhibido
res a los que en propiedad o en arrendamiento exploten locales

de especté&culos, donde con continuidad se exhiban pelfculas cine
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matogréficas.

ELEMENTOS REALES. Son elementos reales del contrato de -
exhibicién cinematogrdfica el objeto, precio, locales de proyec
ci6n y fechas de estreno y exhibici6bn, as{ como el turno que -

corresponde a la pelfcula.

0BJETO. El elemento fundamental e importantisimo es la pe-

1fcula; en torno a ella gira toda la industria cinematogréfica.

PRECIO. Es la cantidad que paga el exhibidor por la cesi6n
que le hace el distribuidor de proyectar la obra cinematogréfi-

ca en pGblico.

Evidentemente, el precio incluye la parte correspondiente a
los gastos de produccién y tirada de copias, ademds de represen

tar la contraprestaci6n a los derechos de autor cedidos.

El precio se fija por las partes, tomando en cuanta el va-
lor. de la pelfcula, importancia de la ciudad, situacién, cate--
gorfa del local, turno y precio de entrada.

Existen varias formas de fijar el precio:

a) A porcentaje sin garantia. En éste, el exhibidor ha de

entregar al distribuidor un tanto por ciento simplemente de los
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ingresos obtenidos, como contraprestaci6n al derecho de exhibir

la obra cinematogréfica.

b) A porcentaje con garantfa. En &1, queda convenido tam-
bién un tanto por ciento, pero se establece una garantfa o se-
guro que el empresario ha de pagar independientemente de que los
ingresos alcancen la suma necesaria para que el porcentaje supe

re la garantfa fijada.

c) Sistema de longitud. Aquf, el importe del precio se de-

termina por los metros de que conste la cinta.

d) A tanto alzado o fijo. En éste, se conviene de antemano
la cantidad que el exhibidor habrd de pagar por cada una o por
todas las copias de las pelfculas que el distribuidor le propor

cione, independientemente de los ingresos que pueda obtener.

Este medio es el mé&s usado, sobre todo porque asf conviene

a los intereses del! exhibidor.

LOCALES DE PROYECCION. En el contrato de exhibicié6n debe -
hacerse constar el local o locales donde se exhibirdn las pelf-
culas; todo ello en base a que al distribuidor le interesa que
sean proyectadas en locales modernos, confortables, bien situa-

dos, 1o cual repercutird en las condiciones de contrataci6n.
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FECHAS DE ESTRENO Y EXHIBICION. Asimismo en todo contrato
de exhibicién cinematogréfica, se hard constar la fecha de en--
trada en vigor y de vencimiento, asf como los dfas de exhibicién,
los cuales se convendrdn por las partes contratantes (distribui

dor y exhibidor).

También pueden pactarse con posterioridad, para el caso de
haberse omitido al momento de la celebracifn del contrato, y -
serdn en base a las necesidades del exhibidor y las disponibilji
dades del distribuidor.

TURNO DE EXHIBICION. Igualmente se har& constar en el con
trato, el pase que corresponda a las pelfculas: estreno, rees--

treno, segundo reestreno, etc.

ELEMENTOS FORMALES. Este contrato, al fgual gque los ante-
riores, es atfpico y mercantil, y debido a que carece de regula
ci6n en nuestro Cédigo de Comercio, no existe norma alguna que
le imponga forma determinada, por lo que puede ser verbal o es-
crito, aunque generalmente se les regula como contratos de adhe
sién.

OBLIGACIONES DE LAS PARTES. Estas nacen de la libre voluntad -
de los contratantes, por lo tanto no es posible enumerar todas

ellas, s6lo enunciaremos las mds fundamentales.
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DISTRIBUIDOR. Tiene como obligaciones fundamentales:

a) Entregar las copias el dia y hora previstos, en un esta
do que permita, por lo menos, una correcta proyecci6n de la pe--
1fcula.

b) Garantizar el uso y goce paciffco de la copia del filme.

¢} Respetar los convenios de exclusividad celebrados con el
exhibidor (evitando asf la competencia desleal entre dos exhibj
dores a los que se les conceda el derecho de proyeccién en un -
mismo lugar y tiempo, aunque en salas distintas).

EXHIBIDOR. Tiene como obligaciones fundamentales:

a) Pagar el precio convenido por el arrendamiento de las -

copias, pudiendo ser:

I. Una cantidad fija.

IT. Un tanto por ciento por los dfas de exhibicié6n.
b) Conservar en buen estado las copias.

c) No dar un uso distinto a la copia del filme, que la de

su exhibicién en los términos convenidos.
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d) Respetar el tftulo de la pelfcula.

e) Respetar los plazos, términos y lugares que para su prg

yeccibn se hayan pactado.

f) Devolver las copias al término de la exhibici6n.

NATURALEZA JURIDICA DE LOS CONTRATOS CINEMATOGRAFICOS.

Concluimos que los contratos cinematogréficos son aquellos
mediante los cuales se hace posible la actividad de la industria
del! cine en sus aspectos de produccién, distribucién y exhibi--

ci6n de obras cinematogréficas.

Asimismo diches contratos carecen de una regulaci6n en nues
tro C6digo de Comercio. O sea, las partes contratantes, basén-
dose en la libertad de voluntad para contratar (con los l{mites
que la ley establece) crean nuevas figuras contractuales de na-
turaleza jurfdica mercantil y especial, y que desde el punto de

vista del derecho, son figuras no andlogas a ninguna otra.

En ese sentido, los contratos cinematogrdficos son contra-
tos atipicos mercantiles, que contemplan varfas figuras contragc
tuales, que van desde el arrendamiento, compraventa, cesién de

derechos, contratos de trabajo, etc.
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Por lo tanto estos contratos tienen una naturaleza espe---
cial, atfpico, por no estar regulado por nuestro Cédigo de Co--
mercio, y mds concretamente, revisten la forma de contratos - -
mixtos o complejos (sentido amplio), por ser el resultado de la
mezcla de varios contratos tfpicos, considerdndose como contra-

tos aut6bnomos con naturaleza propia.
PECULIARIDADES DE LOS CONTRATOS CINEMATOGRAFICOS.
De una manera general, se puede considerar lo siguiente:

Son contratos mercantiles, por las caracterfsticas de las

partes que en ellos intervienen {empresas mercantiles).

De adhesi6n, por cuanto a que en el contrato de produccién,
distribucién y exhibici6n se usan formatos impresos a los que =~
en Gltima instancia pueden agregarse ciertas cliusulas conveni-

das por las partes contratantes.

En algunos casos pueden elevarse a escritura pGblica, so--
bre todo cuando se trata de contratos relatives a superproduc--

ciones f{lmicas.

Atfpico, por carecer de un nombre y regulaci6n jurfdica en
el C6digo de Comercio.
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ComplejoJ por incluir varias figuras jurfdicas contractua-

les tipicas.

De colaboracién por requerir de la intervenci6n de produc-
tores, directores, actores, distribuidores, exhibidores, asf -

como un gran nimero de colaboradores artisticos y técnicos.



ITMPORTANCTIA

En algunos pafses la industria cinematogréfica ha alcanza-
do uno de los primeros lugares en importancia, debido a que sus
filmes que producen son de una excelente calidad, ademis de que
retinen ciertas caracter{sticas importantes que atraen la aten--

ci6n de las multitudes, siendo algunas de ellas las siguientes:

A nivel tanto internacional como nacional, la industria -
cinematogréfica se encuentra entre los primeros lugares en impor

tancia.

Es un medio de expresi6n tanto artfstica como cultural que
supera a otros y que no tiene 1imites de distancia, como los de
la radio y la televisioén. La produccién filmica no sé6lo se des
tina al pafs donde se produce, sino a todo el mundo, y puede -
proyectarse simulténeamente en varias salas y pafses del orbe,

1o cual es imposible si hablamos de obras de teatro.

Un filme precisa de la vista y el ofdo; otros medios de -
expresibn, como la pintura o la escultura, s6lo requieren de la

vista; y la mGsica, del ofdo.

Es un medio de diversi6n o entretenimiento, al que concu--

rren millones de personas.
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Por ello la obra cinematogréfica es un producto de la so--
ciedad, en constante evolucibn, y es Universal, por darse en -
todos los pafses. Por lo tanto es un fen6meno con gran trascen
dencia en la vida social, gque merece una consideraci6n jurfdica

particular y apropiada.



CONCLUSIONES

Primera.- Los contratos cinematogréficos son aquellos mediante
los cuales se hace posible la actividad de la industria del ci-

ne.

Segunda.- El contrato cinematogréfico se forma por la conjun--
cibén de tres contratos que son el de produccién, distribucién y

exhibicién.

Tercera.- Son figuras jurfdicas contractuales que canalizan la
actividad econémica por lo tanto, son esencialmente mercantiles

y corresponde al Derecho Mercantil su tratamiento.

Cuarta.- Su mercantilidad viene determinada por su realizacién

en masa y por su ejecucién por empresas mercantiles.

Quinta.- El contrato de produccién cinematografica es aquel -
por virtud del cual un empresario productor de obras cinemato-
grafica contrata a personas que intervendrdn en la realizacibn

de la misma, a cambio de una retribuci6n.

Sexta.- El de distribuci6n cinematogr&fica es aquel por virtud
del cual el productor de la pelfcula se obliga a entregar al -~

distribuidor una o varias copias de ella, para que éste a su -~



- 132 -

vez, contrate con los empresarios de espect&culos 1a exhibicibn
de la misma ante el p@blico, en un lugar y tiempo determinados,

mediante el pago de un precio.

Séptima.- La distribucién es el engrane que impulsa el produc-
to filmico al Gltimo movimiento de la secuela industrial que es
el consumo, con caracterfisticas especiales, ya que la distribu-
cién adquiere la concesi6tn de los derechos de explotacién de -
una pelfcula, cediendo por su parte a los cines el derecho de -

proyecci6én mediante el cobro de un arrendamiento

Octava.- El contrato de exhibicién cinematogréfica es aquel -
por virtud del cual el titular de los derechos {productor o dig
tribuidor) entrega, a cambio de un precio, copias de la pelfcu-
la a un empresario de espectdculos para que la exhiba directa--

mente ante el pGblico.

Novena.- La exhibicifn cinematogrdfica es el Gltimo peldafo -
del proceso productivo, en donde la pelfcula alcanza el grado -
de artfculo de consumo. La proyeccién en un cine, cubre de ma-

nera sui generis la etapa de consumo del bien producido.

Décima.~ La naturaleza de la relacién contractual del produc--
tor con el actor al crear la pelfcula asf como las normas apli-
cables al contrato son cuestiones de gran relevancia préctica,

no siempre precisas ni reglamentadas que dan origen a multitud
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de conflictos.

Décima Primera.- TIgualmente las relaciones entre produccibn y

distribucién de pelfculas y entre &stos y los empresarios de sa
la. E! contrato de exhibicién de peliculas, en menor grado que
el de distribucién por su frecuencia y la desigualdad de las -
partes, suscita un gran n@mero de problemas que abarcan desde su

definici6n, naturaleza jurfdica, hasta su regulacibén legal.

Décima Segunda.- Son contratos mercantiles, mixtos y complejos,
toda vez que cada uno, incluye a varias figuras contractuales -

tipicas y"en ocaciones estas con caracterfsticas especiales.

Décima Tercera.- Asf, los contratos cinematogré&ficos son figu-
ras sui generis que se agrupan dentro de los innominados y atf-
plicos ya que no se hayan reglamentados por nuestro C6digo de -

Comercio.

Décima Cuarta.- Es un contrato de colaboraci6n que se da bajo
la participacién de una serie de personas como productor, acto-
res, directores, técnicos, artistas, distribuidor, exhibidor,

entre otros.

Décima Quinta.- Es necesario que se regulen en el C6digo de -~
Comercio todos los aspectos de la industria cinematografica en

sus fases de producci6n, distribucidén y exhibicibn.
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Décima Sexta.- La censura juega un papel predominante pués si
bien el cine es un eficaz instrumento educativo, cualtural o -
recreativo que inspira sentimientos morales en el &nimo de las
muchedumbres, puede por el contrario contribuir al relajamiento
de las costumbres y aln como incentivo al delito en modo tanto
més peligroso por su enorme popularidad del -espectdculo al que

acuden numerosos adolecentes.

Décima Séptima.- Debido a que este contrato és producto de nues
tro tiempo al igual que el cinematogréfo, es un fenomeno normal
y general que debido a las invenciones y descubrimientos recien
tes ha desbordado los causes de las normas legales de que dis--
ponfa, de ahf que sea necesario que el derecho también evolucio

ne, en esta materia.

Décima Octava.- De todo lo expuesto podemos terminar seflalan-
do que es de suma {mportancia la actualizaci6én jurfdica del con
trato cinematogréfico, pues constituye una necesidad social, y
en consecuancia debe ser incluido en el C6digo de Comercio, pués
es a esté al que le corresponde su regulaci6n como materia de -

Comercio.
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