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I. "Final Act of the Diplomatic Conference for the adoption
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El constante desarrollo tecnolégico e informitico que
singulariza nuestra época, exige al Derecho, especialmente
al Derecho Mercantil, nuevas respuestas. Esta dialéctica de
reto y respuesta es la fuerza que anima su renovacién
incesante.

En las p&ginas siguientes se analizan a través del
estudio de una de sus principales manifestacicnes, las
tendencias contempor&neas del Derecho Mercantil
Internacional, b&sicamente orientadas a alcanzar una
deseable uniformidad normativa, que brinde certidumbre y
predecibilidad a las transacciones comerciales a través de
las fronteras.

Hoy, m&s que nunca, resulta imprescindible contar con
un orden juridico acorde con las exigencias inherentes al
dinamismo del comercio y los negocios internacionales. Esto

es, un Derecho, gque evite la confrontacién de las

II



expectativas de sus sujetos con conceptos arcaicos o
deficientemente adaptados a las necesidades actuales.

Dentro de este contexto, debemos situar las
Convenciones del UNIDROIT ~ acrénimo francés usado para
designar al Instituto Internacional para la Unificacién
del Derecho Privado - en materia de Leasing y Factoring
Internacionales, adoptadas en la ciudad de Ottawa en el afio
de 1988.

Ambas Convenciones se ocupan de temas vitales para el
desarrollo del comercio entre las naciones, porque
conciernen a técnicas que facilitan el equipamiento y
financiamiento de las empresas que desarrollan su actividad
en ese ambito.

Precisamente, el interés en la figura del factoring
internacional, radica en gque por ser una técnica de
financiamiento id6nea para el desarrollo del comercio
internacional, puede convertirse en un instrumento basico
para gue las empresas mexicanas accedan a nuevos mercados,
sin afectar su estabilidad financiera, ni incurrir en
riesgos innecesarios. Por la importancia que esta figura
pueda tener en el futuro desarrollo de México, resulta Gtil
su estudio y 1la presentacién de sus principales
caracteristicas.

Las dos cuestiones que consideré de primordial
relevancia al emprender este trabajo, fuéron las relativas,
tanto a la determinacién de la calidad de los resultados de

la Convencidn, como las lecciones gque serfia posible



extrapolar de la experiencia concreta de regulacién
uniforme del factoring internacional por el UNIDROIT.

Pienso gue las respuestas que demos a estas preguntas
pueden ser la base de conclusiones sobre el proceso de
unificacién del Derecho Mercantil Internaciocnal.

La estructura del presente trabajo, es la siguiente:

En el Capitulo I, expongo las principales tendencias
del Derecho Mercantil Internacional, atendiendo al impacto
que la labor de unificacién tiene sobre sus destinatarios.

En el Capitulo II, refiero el origen y desarrollo del
Factoring, su naturaleza, sus principales modalidades y su
reciente requlacién por el derecho mexicano.

En el cCapitulo III, se habla de la vocacié6n
internacional del factoring, de las principales modalidades
del factoring internacional, de las cadenas internacionales
de factores y de los problemas juridicos que afectan a
estas operaciones, entre ellos 1los relativos a los
conflictos de leyes, asi como de los Gltimos desarrollos de
esta forma de financiamiento en Estados Unidos, el Reino
Unido, Europa Continental y Asia.

El Capitulo IV, est& dedicado a la exposicién y
anslisis de 1la Convencién de Factoring Internacional
elaborada a instancia del UNIDROIT.

Finalmente, el Capitulo V, contiene las conclusiones
del presente trabajo.

Crei oportuno incluir como Anexos, tanto la versién

original del Acta Final de la Conferencia Diplom&tica de



Oottawa y la versién original en inglés de la Convencién en
materia de Factoring Internacional, como una traduccién

no oficial de la misma al espafiel, elaborada por 1la
Seccién de Traducciones del Ministerio de Relaciones
Exteriores de Espafa, las cuales fueron dgenerosamente
proporcicnadas, junto con otros documentos del UNIDROIT,
poer su Director de Investigacién, Martin J. Stanford, a

quién deseo agradecer su invaluable ayuda.

Cciudad de México, junio de 1992.



CAPITULO PRIMERO

TENDEMCIAS CONTEMPORANEAS DEL DERECHO MERCANTIL

INTERNACIOMAL



1.1 El Derscho Hercantil como categoria histérica.

El Derecho Mercantil surgié, fundamentalmente, como
consecuencia de la incidencia de los factores econbmicos
politicos y sociales emergentes en la Edad Media. Es un
producto tardio del derecho privado, una reaccién frente al
fornalismo e insuficiencia del derecho civil romano, que
resultaba inadecuado para atender las nuevas y crecientes
necesidades del comercio de las Ciudades Mediterré&neas,
Atlénticas y Badlticas, cuyos protagonistas eran los gremios
Yy las corporaciones de comerciantes.

Dadas las circunstancias particulares del surgimiento
y evolucién del Derecho Mercantil, sus estudiosos lo han
caracterizado como una categoria histérica. Esta
caracterizacién vincula el origen del Derecho Mercantil,
como regulacién diferenciada del resto de las relaciones no

comerciales, a la formacién y ascenso de la burguesia



urbana que emerge a finales de, la® Edad Medla como la,

portadora de un nuevo espirltu de empresa y crganlzacxén de”:

los negocios. i

En tanto categoria ,hivs‘téwii‘éar,.“sé' modifica en funcién’
de . las exigencias soci‘alesl y 'de -la - evolucién de la
economia.? Por ello; la estructura econémica de cada
época ha marcado. el signo y el contenido del Derecho
Mercantil, 7

Sigquiendo el mismo orden de ideas, podemos decir que
la época medieval, creé un Derecho consuetudinario; la
absolutista, lo asumidé y convirtié en legislade; 1la
postrevolucionaria, lo codifics; la neoliberal, se
caracteriz6 por la crisis de la codificacién; y la actual,
en respuesta a la internacionalizacién del mercado y de las
inversiones, se distingue de 1las anteriores por la
tendencia a la uniformidad, a la supranacionalidad y a la
dispersién especializada de las materias que lo componen.?

Una vez vista su naturaleza esencialmente dinamica,
podemos definir al Derecho Mercantil de finales del Siglo
XX, como el Derecho Privado ordenador o regulador de toda
la actividad econémica que, desarrollada por los

empresarios mediante la empresa, se proyecta en el mercado

1 Francesco Galgano, Histéria del Uerocho Mercanti), Editorial Lala,
la, ed., Barcelona, 1981, pigs. 35 a 38.

Jorge Barrera Ovaf, Instituciones de Derecho Mercantjl. Editorial
Porrda, la.ed., México, 1989, p&g. 31,

3 Magual Broseta Pont,"Tendencias del Derecho Mercanctil a finales del
Siglo Xxx*, Memoria del wueminarig: Las tendencian actuales del Derecho,
Instituto de 1lnvestigaciones Juridicas de la U.H.A.M., Méxica, 4 al €& de
septiembre de 1931, p&g.




sobre los consumidores y los usuarios de todo tipo de
bienes y servicios.?

El maestro Barrera Graf, en sus "Instituciones de
Derecho Mercantil", destaca como notas caracteristicas de
la materia, su especialidad frente al Derecho Civil, su
profesionalidad, y su naturaleza consuetudinaria.

Asimismo, sefiala una cuarta particularidad a la que
denomind, tendencia universalista o ecuménica, en cuanto
que las instituciones y los contratos mercantiles suelen
ser iguales o muy semejantes en los diversos Cédigos de
Comercio y leyes mercantiles.’

Dicho fenémeno se presenta independientemente de que
pertenezcan a famjilias Jjuridicas distintas (Derechos
Romanistas o del Common Law); fundamentalmente, debido a la
similitud de los problemas y de los intereses en juego.®

Es, precisamente, debido a 1la naturaleza de las
relaciones mercantiles, que su reglamentacién ha estado

orientada hacia la uniformidad internacional, confirmando

4 Ibidem, pfg. 13.
5 Jorge Barrera Graf, "Visién del Derecho Mercantil Mexicano", Memoria

’ Instituto de
Investigaciones Juridicas de la U.N.A.M., México, 4 al 6 de septiembre de
1991, pége. 7 y 8.

Al respecto sefiala el maestro, que en el seno de las Comisiones de
redaccién de los Proyectos de la Comisién de las Naciones Unidas para el
Derecho Comercial Internacional -CNUDMI- scbre la compraventa internacional
y sobre letras da cambioc y los pagarés internacionales, se comprobé que éran
mayores las semejanzas que las diferencias entre las doe familias juridicas
prevalecientes, lo que hizo posible la adopcién de esos textos -uno de los
cuales, el de la compraventa- ya fué ratificado por México, y por tanto forma
parte de nuestro deracho interno.

GJorg. Barrera Graf, “Contratos Mercantiles Internacionales",

. Instituto de Investigaciones Juridicas de la
U.N.A.M, y Editorial Porria, 2a.ed., México, 1987, Tomo I, phgs. 724 a 726.




con ello su natural vinculacién al mercado y a los

fen6menos econémicos con &1 relacionados.’

1.2 Tendencias contempordineas del Derecho Mercantil

Internacional.

El comercio internacional implica un conjunto de
relaciones juridicas que por su naturaleza se sustraen a la
autoridad de la ley nacional, y requieren un Derecho que
sea capaz de facilitar las relaciones de intercambio
comercial trasnacionales. Esto es, un Derecho capaz de
adecuarse a las exigencias inherentes al comercio
internacional como lo son la rapidez, confianza, seguridad
juridica del crédito y de las transacciones, entre otras
muchas.

La dinadmica del comercio y de 1la integracién
internacional, tiene como consecuencia que el centro de
gravitacién del Derecho Mercantil sea cada vez mas
meta-nacional.®

Podemos afirmar que el Derecho Mercantil Internacional
contemporineo, constituye una disciplina auténoma del
Derecho Mercantil, con personalidad propia en virtud de la
materia gue regula.

Jorge Adame Goddard, considera que de manera analdgica

7 e, Galgano, Op. Cit. 1, pdg. 36 y sa.

8 Ibidem, pigs. 120 y ss.



a la formacién del ius gentium romano", "la via
casuistica, ademds de otras, es necesaria para la formacién
de ese Derecho Mercantil Internacional, gue reclama el
actual intercambio comercial entre las naciones, y al que
se han dedicado tantos esfuerzos".3®

Sin duda alguna, la principal tendencia del Derecho
Mercantil Internacional apunta hacia la consolidacién de un
derecho uniforme a nivel de Derecho sustancial, por medio
de Convenciones internacionales, de leyes-modelo, de la
jurisprudencia, de 1los usos, pridcticas y hé&bitos
establecidos entre las partes contratantes, asi como reglas
y modelos de contratos internacionales.!! Lo cual no
resulta extrafio, vista la tendencia ecuménica )
universalista que ha caracterizado al Derecho Mercantil
desde su nacimiento.

Este Derecho uniforme tiene como finalidad proteger y
estimular el comercio internacieonal, sometiendo su

reglamentacién, su interpretacién y la solucién de los

9 El ius gentium, en eentido propio, es el derecho aplicable por el
pretor peregrino; derecho gue se fue creando por via casufstica, y cuya
avolucién se acelerd con la introduccién del pretor peregrinc en el afo 242
a.c.

Este derecho aparece como una respuesta a la necesidad de resolver los
problemas juridicoa, que se derivaron del creciente intercambio comercial
entre Roma y los pueblos dominados. El principlo de personalidad del derecho
resultaba insuficiente para resolver justa y &gilmente esos problemas, por lo
que fue necesario crear un derecho pustantivo independiente de las
nacionalidades.

10 Jorge Adame Goddard, Eptudjos Bobre }la compraventa internacional de
mexcaderias, Instituto de Investigaciones Juridicas de la U.N.A.M., la. ed.,
México, 1991, p&gs. 163 a 1813,

1 Tutor Popclcu. "Nuevas tendencias en el Derecho Mercantil
Internacional” B ulta, e v
Complutense, Mﬂdtid, 1987~1988, pag. 415.

o



conflictos que surgan en su arubit:é, a criterids y a
disposiciones legales unitarias.1?

Finalmente, es importante sefialar que el Derecho
Mercantil Internacional, como regulacién relativamente
independiente de los derechos nacionales, se basa en dos
principios. Uno es, 1la libertad de contratar de 1las
partes, con las limitaciones que los sistemas nacionales
imponen a la autonomia de la voluntad. El otro, es el
reconocimiento de los laudos arbitrales comerciales por los

sistemas nacionales. Este Qltimo, permite a las partes

someter sus disputas a una jurisdiccién de su eleccién.l?

1.3 organigaciones involucradas en 1la regulacién

uniforme del comercio internacional.

El interé&s comfin de las naciones de contar con un
marco jurfidico que brinde seguridad y certidumbre a las
relaciones de intercambio internacionales, ha motivado el
surgimiento de diversos organismos internacionales, cuya
actuacién ha contribuido a la unificacién del Derecho
Mercantil Internacional.

El trabajo de las organizaciones a las que me referiré

a continuacién, se ha caracterizado por su eficacia Y

12 ;. Barvera Graf, Op. Cit. 6, piga. 724 a 726.

23 Clive M. Shmitthoff, "The Law of zn:-zn.uoml Trade, its Growth,

Formulation and Operation”, in
International Alnociatinn of Legal Sciences, stavenl and Sons, Londres, 1964,

plg.

15 y ss.



coherencia, y aunque no es una meta facil de alcanzar, hoy
ya no resulta utépico hablar de la posibilidad de
desarrollar un Derecho Mercantil Internacional que brinde
certeza y seguridad a las transacciones comerciales de
cardcter internacional.

La labor 1legislativa de dichas organizaciones es
enorme y de creciente importancia. Campos enteros de
actividaées ecbdnomicas estdn ya regidos por convenciones
y ordenamientos externos: el transporte maritimo, el
arbitraje comercial, los instrumentos internacionales de
créditos y pagos, la compraventa internacional de
mercaderias.}?

Los logros alcanzados por dichas organizaciones son
notables en algunas materias, evidenciando la fuerza de las
tendencias internacionalistas que laten en el seno del
Derecho Mercantil, Tal es el caso del arbitraje
internacional, el cual no s6lo debido a sus bondades
intrlnsecas’“", sino también al esfuerzo de unificacién
realizado (Convencién Internacional para el Reconccimiento

Yy Ejecuciétn de Sentencias Arbitrales ~1958-16, la

14 J. Barrera Graf, Op. Cit. 2, p&g. 38 y as.

15 Philip Wood, w d P [o] tio ance, Sweet and
Maxwell Limited, Sa. ed., Londrea, 1990, pig. 71 y &s.

El arbitraje siempre ha eido el gran favorito de los contratos
comerciales, debido a que sus tres principales ventajas resultan fundamentales
para la solucién de controveraias originadas con motivo de dichas
transacciones, a saber: el carfcter definitivo de las sentencias arbitrales,
el juzgamiento por expertos y su naturaleza eminentemente privada.

16 La Convencién sefalada ha sido ratificada por México, pricticamente
la totalidad de los paises europeos, Nigeria, Filipinas, Japén y los Estados
Unidos. .



Legislacidn Modelo del Arbitraje elaborada por la
CNUDMI,...), se erige hoy difia como un medio expedito,
flexible y econdmico para la solucién de controversias, con

gran aceptacién en el mundo de los negocios.

1.3(1) Entre los organismos que se han significado
por su labor en pro de la unificacién del Derecho Mercantil
Internacicnal, debemos destacar especialmente a la Comisién
de Nacionesn Unidas sobre Darecho Mercantil
Internacionall’, CNUDMI, con sede en Nueva York y Viena,
la cual ha dado importantes frutos, tales como la
Convencién sobre los contratos de compraventa internacional
de mercaderias y la Convencién Internacional sobre Letras
de Cambio y Pagarés Internacionales, en cuya formulacién
4ugé nuestro pais un importante papel.l®

La importancia de esta Comisién es creciente y se debe
en gran medida a la calidad de sus rendimientos a partir
de su creacién en 1966, los cuales han encontrado forma a
través de diversas Canvenciones internacionales,
disposiciones contractuales tipo, reglamentaciones
juridicas uniformes, gquias juridicas que exponen problemas
especificos gue requieren de una solucién y regulacién a

nivel internacional (como en el caso de la transferencia

17
Lavw, United Nations Publications, Nueva York, 1987, pig. 4 y oa.

18 josé Maria Abascal Zamora, "Nota introductoria a la Convencién de
las Naciones Unidas sobre Letrag de Cambio y Pagarés Internacionales”, Revigts
. Organo del Inetituto de Investigaciones Jurld.lcan de la

U.N.A.M., Afio x. Nam.- 1, Enero-Abril, México, 1990.



electrénica de fondos), asi como recomendaciones a diversos
gobiernos y organizaciones internacionales tendientes a
eliminar obsticulos juridicos que afectan al comercio
internacional.

La Asamblea General de las Naciones Unidas le confirié
el mandato de unificar y armonizar el Derecho Mercantil
Internacional. Por su naturaleza es la de mayor jerarquia
entre las organizaciones supranacionales reguladoras de la

materia.l?

1.3(2) Otras organizaciones gque tambié&n han
realizado importantes contribuciones en este campo, son La
Conferencia de la Haya sobre Derecho Internacional Privado
Yy la cémara de cComercio Internacional, a la cual
corresponde el mérito de la elaboracién de los INCOTERMS,
asi como de la codificacién de los usos y costumbres
internacionales sobre los créditos documentados, revocables
e irrevocables, de naturaleza bancaria, mejor conocidas

come las Reglas de viena.20

1.3(3) La Organisanizacién de Estados Americanos,
mediante uno de sus 6rganos principales, el Comité Juridico
Interamericano, ha elaborado diversas convenciones

internacionales. México ha ratificado varias de ellas,

19 5, marrera oraf, Op. Cit. 2, pAg. 38 y as.

20 ; parrera Oraf, Op. Cit. 6, pigs. 724 a 726.



entre las que se cuentan: la relativa al conflicto de leyes
en materia de letras de cambio, pagarés y facturas,
arpitraje comercial internacional, conflicteo de leyes en
materia de sociedades mercantiles, asf como las de
representacién, contratos y prescripcién en materia de

compraventa internacional de mercaderias.

1.3(4) Ccomo consecuencia l6gica de las profundas
transformaciones que estin ocurriendo en los paises de
Europa Oriental, recientemente se desintegré el COMECON o
Consejo de Asistencia Econémica do los Paises Socilalistas.
Dicha organizaci6n promulgé en su momento, leyes sobre
comercio entre los paises miembros.

oOtras organizaciones regionales que es importante
mencionar, son la Asociacién Latincamericana de Integracién
-ALADI-, a la cual pertenecen la mayoria de los paises
latinoamericanos y el Pacto de Cartagena, formado por

bolivia, PerG, Ecuador, y Colombia.

1.3(5) Un caso aparte en el proceso de unificacio6n
del derecho, lo constituye la Comunidad Econémica Buropea,
cuyoe objetivo, no es la racionalizacion de un mercado
unitario preexistente, sino el establecimiento de un

mercado comGn?! {Articulo 2 del Tratado Constitutivo de

21 p. Galgano, Op. cCit. 1, phg. 131 y aa.

Aunque de alcance mas limitado uno de los objetivos principales del
Uniform Commercial Code de los Eatados Unidos de América, era lograr la
uniformidad orgénica.y global de un mercado existente.



la Comunidad Econémica Europea), mediante el acercamiento
de los Estados miembros, que posibilite la progresiva
abolicién de las restricciones comerciales, financieras y
de servicios entre sus integrantes.

La adopcién de un modelo de desarrollo en el
interior de un amplio mercado, que favorezca una
distribucién mis eficaz de los recursos productivos
europecs mediante la reduccién de los costos que las
barreras nacionales representan para sus economias,
permitirid a las empresas de Europa Occidental competir en
condiciones favorables «con 1los grupos industriales
norteamericanos y japoneses.22

Por ello, el Derecho Mercantil supranacional europeo
tiene la misién de actuar como un importante catalizador
que permita a las empresas europeas dominar un mercado de
320 millones de perscnas. En dicha tarea sin precedentes se
juega su supervivencia econémica.?3

El Tratado no oculta su apoyo a las fusiones y a las
grandes concentraciones emp}esariales. Las normas
relativas a la competencia se ocupan de reprimir el abuso,
mas no la formacidén de posiciones dominantes (Articulc 85
y ss. del Tratado) .2¢

El modelo Europeo merece toda nuestra atencién, en

22 Y. Galgano, Op. Cit. 1, pig. 134
23 paolo cCecchini, Europa 1992: Una apuesta de future, Alianza

Editorial, la. ed., 1988, pdg. 5 y s=.
24 P.J.0. Kapteyn y P. Verloren Van Themaat, Introduction to The Law of
. Graham and Trotman, Deventer, 1990, pig. 152 y se.



El UNIDROIT o Instituto Internacional para 1la
Unificacién del Derecho Privado?$, cuya sede estd ubicada
en Roma, es el artifice de las Convencif6nes en materia de
leasing y factoring internacionales.

Fue fundado en 1926 y agrupa en su seno a destacados
juristas de distintas nacionalidades.?’ La actividad del
UNIDROIT después de 65 afios de existencia amerita un
andlisis a profundidad que excede los limites y objetivos
§el presente trabajo, sin embargo de manera sintética es
preciso dejar cuenta de ellos.

De conformidad con el articulo lo. del Estatuto del
UNIDROIT, su propésito es examinar las formas de armonizar
y ccordinar el Derecho privado de los Estados miembros, asi
como preparar la adopcion inter alia de reglas uniformes en
la materia. A tal fin elabora borradores de leyes y
convenciones, realiza estudios de derecho comparado,
organiza conferencias, publica trabajos relativos a 1la
unificacién del Derecho y colabora con otras organizaciones
involucradas en la misma tarea.

A la fecha, el UNIDROIT ha realizado proyectos sobre

26 Loe pafses miembros son S3: Argentina, Australia, Auatria, Bélgica,
Bolivia, Bulgaria, Canada, Chile, Colombia, Cuba, Checoeslovaquia, Dinamarca,
Egipto, Alem&nia, FPinlandia, Francia, Grecia, Hungrfa, India, Iré&n, Iraqg,
Irlanda, Israel, Italia, Japén, Corea, Luxemburgo, M&xico, los Paises Bajoes,
Nicaragua, Nigeria, Noruega, Pakistén, Paraguay, China, Polonia, Portugal,
Rumania, San Marino, Sud-Africa, Bepafia, Suecia, Suiza, Tunez, Turquia, el
Reino Unido, loe Estados Unidos, Uruguay, Venezuela, Yugoslavia, Senegal y la
ahora transitoriamente llamada Comunidad de Eatados Independientes.

27 Los miembros de dicho Conaejo son electos por su capacidad personal
¥ no cémo representantes de sus gobiernos. El destacado jurista méxicano Jorge
Barrera Graf reprasentd a nuestro pals ante dicho instituto y formd partae de
su Consejo de Gobierno.



(International Rules for the Interpretation of Trade
Terms)ze, que constituyen una compilacién de términos de
precio y entrega, leos cuales no solamente se limitan a su
definicién, sino que establecen las obligaciones
respectivas del comprador y vendedor.

Fueron elaborados por la Camara Internacional de
Comercio, cuya sede est§ ubicada en Paris en 1936, y han
sufrido algunas modificaciones posteriormente en 1953,
1967, 1976 y en 1980.29

Las iniciales que designan a 1los INCOTERMS, se
refieren a los elementos incluidos en el precio, manera de
ejemplo, baste mencionar algunos tales como:

C.0.D., "Collect on Delivery", indica que el
transportador debe percibir el precio de la mercaderia del
destinatario, o bien devolverla al remitente.

F.O.R., "Free on Rail", es decir libre sobre vagén, la
cual indica en las compraventas a distancia, que tales son
las condiciones de entrega de la mercaderia.

C.I.F., "Cost, Insurance, Freight", en espafiol costo,
seguro y t;.et:e, con sus respectivas variantes: C.& F., Cost
and Freight; C.I,F.C.I, Cost, Insurance, Freight,
Commission, Interest; C.I.F.E., Cost, Insurance, Freight,
Exchange (ésta (ltima palabra se refiere al costo del

cambio de la moneda que sea necesario para realizar la

Aires, 1990. p&gs. 316, 261 y 113.

28 capanellas de las’ Cuevas, Guillermo y Hoague, Eleanor C.,

» Editorial Heliasta, 1la. ed., Buenos

29 5. parrera Oraf, Op. Cit. 2, phg. 47.
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operacién).

No obstante que los INCOTERMS por sf mismos no tienen
fuerza legal alguna, una vez incorporados en un contrato
manifiestan la voluntad de las partes de contratar en
funcién de dichos términos.3°

Los INCOTERMS gozan de una amplia aceptacién en 1los
circulos de negocios internacionales, de ahi su
importancia.?d?!

Resulta interesante comentar que nuestro sistema
jurfidico, incorporé algunas de las férmulas de los
INCOTERMS en la Ley de Navegacién y Comercio Maritimos, en
sus articulos 213 al 221. De esta manera podemos hablar de
venta libre a bordo (L.A.B.), de la compraventa costo,
seguro Yy flete (C.S.F.), entre otras.??

Tanto la mayoria de las Convenciones en materia de
Derecho Mercantil Internacional, como las reglas uniformes
de naturaleza opcional, tales como los contratos modelo y
las definiciones de términos comerciales, comparten
caracteristicas similares, entre las gque destacan las
siguientess3: se limitan al Derecho Privado, se ocupan de

los derechos y obligaciones de las partes contratantes, su

30 Royston M. Goode, "The Harmonisation of Commercial Law: Policies and
Problems”, Regvista de }a Facultad de Derecho de Méxjcq, U.N.A.M., Tomo XXXV,
Enero- Junio 1985, pégs. 216 y 217.

31

Philipe Kahn, "El derecho un.x!omc y su impacto en el mundo de los
ncgocxa.. El Dcracho de la Compraventa™, -]
ute . Nam, 73, Hadrl.d, Cursoc 1987-1988, pég. 306.

3 J. Barrera Graf, Op. Cit. 2, p&qg. 47,

33 pou. Goode, Op. Cit. 30, pA&g. 216 y ®s.
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Aires, 1990. plgs. 316, 261 y 113.

28 Cabanellas de las Cuevas, Guillermo y Hoague, Elsanor C.,

» Editorial Heliasta, 1la. ed., Buenos

29 3. parrera Graf, Op. Cit. 2, pé&g. 47.
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cambio de la moneda qQue sea necesario para realizar 1la

28 Cabanellas de las Cusvas, Guillermo y Hoague, Eleanor C.,

;s Editortial Heliasta, la. ed., Buencs

Aires, 19%0. pags. 316, 261 y 113.

29 J. Barrers Graf, Op. Cit. 2, pig. 47.



operacién).

No obstante que los INCOTERMS por si mismos no tienen
fuerza legal alguna, una vez incorporados en un contrato
manifiestan la voluntad de las partes de contratar en
funcién de dichos términos.?°

Los INCOTERMS gozan de una amplia aceptacién en los
circulos de negocios internacionales, de ahi su
importancija.3?!

Resulta interesante comentar que nuestro sistema
juridico, incorpord algunas de las férmulas de los
INCOTERMS en la Ley de Navegacién y Comercio Maritimos, en
sus articulos 213 al 221. De esta manera podemos hablar de
venta libre a bordo (L.A.B.), de la compraventa costo,
sequro Yy flete (C.S.F.), entre otras,3?

Tanto la mayorfia de las Convenciones en materia de
Derecho Mercantil Internacional, como las reglas uniformes
de naturaleza opcional, tales como los contratos modelo y
las definiciones de términos comerciales, comparten
caracteristicas similares, entre las que destacan las
siguientes??: se limitan al Derecho Privado, se ocupan de

los derechos y obligaciones de las partes contratantes, su

30 Royston M. Goods, "The Harmonisation of Commercial Law: Policies and
Problems™, Revieta de la Facultad de Derecho de México, U.N.A.M., Tomo XXXV,
Enero- Junio 1985, pAgs. 216 y 217.

31 Philipe Kahn, “El derecho uniforme y su impacto en el mundo de Jcs
ncgocio.. El Derecho de la Compraventa", v, -]
u se, NGm. 73, Madrid, Curso 1987-1988, p&g. 306.
3z J. Barrera Oraf, Op. Cit. 2, pdg. 47.

33 R, M. Goode, Op. Cit. 30, pig. 216 y sa.



&mbito son los contratos internacionales , y dada su
naturaleza potestativa, pueden ser rechazadas total o
parcialmente por las partes contratantes, salvo en lo
referente a las convenciones de transporte y otras que se

ocupan de la salud y seguridad.
1.6. La Lex Mercatoria

Las relaciones comerciales internacionales se debaten
en una contradiccién con las formas juridicas mediante las
cuales se llevan a cabo, y el car&cter interno o nacional
del derecho que las regula.

La doctrina de la Lex Mercatoria, se forjé pensando
encontrar una salida a esa fuente inagotable de
inseguridad. Sin embargo, como se verd mas adelante dicha
teoria no ha sido capaz de ofrecer una solucién, ya que
no constituye un sistema de Derecho, sino simplemente un
conjunto de usos del comercio internacional a nivel
convencional.34 )

Los autores que piensan que existe un sistema especial
de derecho conocido como Lex Mercatoria, lo conciben como
una sintesis de los principios y usos generalmente
aceptados aplicables a los contratos internacionales
independientemente de los sistemas juridicos nacionales. En

la préctica, la Lex Mercatoria, es Gnicamente la

34 g, Popescu, Op. Cit. 11, pdg. 415 y ss.



manifestacién de la creciente uniformidad del Derecho
Mercantil Internacional.3®

Resulta interesante, sin embargo, echar un vistazo a
esta controvertida teoria.

36 1a Lex Mercatoria

De acuerdo a Tutor Popescu,
serfa un Derecho consuetudinario que constituiria un orden
juridico internacional distinto de los sistemas naciconales,
integrado por:

1.6(1) Las costumbres y los usos aplicados en los
negocios mercantiles internacionales. Asi como las
practicas y hadbitos establecidos entre las partes (courses
of dealing?®’).

Las costumbres, llamadas también usos de derecho, usos
legales o bien usos normativos, tienen el valor de las
normas juridicas, esto es son reglas de derecho imperativas
y de orden pfiblico que suplen la ausencia de la ley escrita
© que incluso la contravienen®®, sSu finalidad es
completar o precisar el contenido de 1los contratos

(interpretacidn integradora).

35 p, wood, Op. Cit. 15, p&g. 20.

36 7. popescu, Op. Cit. 11, pig. 415 y as.

37 jbidem, pag. 415,

E® necesario advertir que dichas pricticas técnicamente no son usos,
pero padrian llegar a serlo. Son elementos de hecho que sirven para la
interpretacién de los actos celebrados por las partes y de sus negoclaciones
precontractuales. El Uniform Commercial Code da los Eatados Unidos, prevé una
jerarquia entre los medios de interpretacién, ubicando al final de ellos el
de los hé&bitos entre las partes (art. 1205 bajo el tlitulec "courses of
dealing”).

3% Manuel Borja Soriaso, Teoria Genera) de las obligacjones, Editorial
Porria, 10a. ed., Héxico, 1985, pég. 62 y sa.



Los usos, también llamados usos convencionales o
contractuales, son aquellos que obtienen su fuerza juridica
de la voluntad de las partes, y, por lo tanto, tienen la
misma fuerza y valor que las estipulaciones contractuales.

Borja Soriano se refiere a ellos como "las cliusulas
tacitas sobreentendidas en un cenvenio, por las cuales las
partes arreglan sus relaciones segin la practica
establecida". Tienen por finalidad suplir a la ley (en cuyo
caso son usos praeter legem) o incluso derogarla (siendo
entonces, usos contra legem).

La autoridad y fuerza vinculante de 1los usos
normativos proviene de una jurisprudencia bien asentada y
estan destinados a colmar las lagunas del Derecho positivo,
por ello se imponen a las partes. Es decir, se aplican
automiticamente como ley supletoria, salvo que exista una
manifestacién expresa de los contratantes en sentido
opuesto. Los usos convencionales obtienen su fuerza de la
voluntad de las partes, se aplican por su simple acuerdo y
pueden ser suprimidos de la misma manera.

Asim#smo, los usos normativos forman parte del &mbito
de la ley, por ello las partes no estidn obligadas a
probarlos, y los tribunales deben conocerlos en la misma
medida que se supone conocen la ley Yy estdn obligados a
aplicarlos ex officio, en tanto que los usos convencionales
estin sometidos al mismo ré&gimen probatoric gque las
clausulas contractuales. Por consiguiente , quien tiene 1la

intencién de invocar 1los usos convencionales debe

20
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suministrar 1la prueba de su contenido.

En el marco de los sistemas juridicos en los que la
instancia superior estd llamada a comprobar Gnicamente la
aplicacién de la ley en las sentencias dictadas por las
instancias inferiores, se admite el recurso en relacién con
los usos normativos. Mientras que no procede el recurso de
segunda instancia por la interpretacién errénea de una
clausula contractual por las instancias inferiores.

Es importante aclarar que la integracién de los usos
Yy costumbres como fuente del derecho interno, tiene
variantes en los diferentes sistemas juridicos. Asi los de
Common Law se caracterizan por ser esencialmente
consuetudinarios, en tanto que otros, como el nuestro, son
fundamentalmente un producto legislativo.

Podemos concluir, que para considerar a 1la Lex
Mercatoria como un sistema de Derecho consuetudinario,
requeriria estar constituida no sélo por |usos
convencionales, sino también por costumbres contrarias a
las leyes imperativas. De esa forma dichos wusos
convencionales contrarios se impondrian sobre las leyes

supletorias.

1.6(2) También se seflalan como parte de 1la
sustancia de la Lex Mercatoria, los principios gensrales
del derecho, una vez convertidos ad hoc en principios
generales de &sta.

Eduardo Garcia M&aynez, se refiere al tema de los



principios generales del derecho, como una de las
cuestiones mas controvertidas en la literatura juridica.
"Sin embargo casi todos los cédigos modernos disponen que
en aquellos casos en que no sea posible resoclver una
situacién jurfidica debe recurrirse a los principios
generales del derecho".3?

Nuestro sistema juridico hace referencia a los mismos,
en el articulo 14 constitucional (En los juicios del orden
civil la sentencia definitiva deberd ser conforme a la
letra o a la interpretacién juridica de la ley, y a la
falta de ésta se fundar8 en los principios generales del
derecho) y en el articulo 19 del Cédigo Civil para el
Distrito Federal (Las controversias judiciales del orden
civil deber&n resolverse conforme a la letra de la ley o a
su interpretacién juridica. A falta de ley se resolveran
conforme a los principios generales del derecho).

Borja Soriano intenta una apoximacién a 1la definicién
de los principios generales del derecho, diciendo que son
los que se infieren por induccién de 1los principios
particulares que existen en nuestras leyes y por'sucesiva
generalizacién, son el espiritu general de las mismas
(Planiol), las nociones fundamentales sobre las que reposa
un Coédigo (Bonnecase), 1los que se obtienen por el

procedimiento de la analogia (Geny), comprendiéndose en la

39 Eduardo Garcia Miynes,

+ 10a. ed., 1961, pég. 370 y sas.
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misma a la analogia legis y a la analogfa iuris.4®

En opinién de Garcia MAynez, resolver una cuestién
imprevista de acuerdo con los principios generales del
derecho, quiere decir fallarla como el legislador 1o habria
hecho, si hubiera podido conccer el casc especial. A mayor
abundamiento, reproduce el articulo lo. del Cédigo Civil
suizo, por considerar que contiene "la fé6rmula de
integracién mas feliz gue ha logrado acufiarse", la cual
estd concebida de la siguiente forma: La ley rige todas las
materias a las cuales se refieren la letra o el espiritu de
cualguiera de sus disposiciones. A falta de una disposicién
legal aplicable, el juez resuelve de acuerdo con el derecho
consuetudinario y, a falta de costumbre, de acuerdo con las
reglas gue estableceria si tuviese que proceder como
legislador, se inspira en las soluciones consagradas por la
doctrina y la jurisprudencia.4?

Los Tribunales de arbitraje extraen estos principios,

en particular, de los litigios contractuales y a menudo

40 y, Borja Soriano, Op. Cit. 3B, pi&g. 62 y aa.

Se entiende por analogi{a una correspondiente aplicacién de un principlo
o conjunto de principios a casos juridicamente memejantes. La base de la
analogfa puede ser, una dispoeicién particular (analogia leg. © un conjunto
de principioe jurfdicos, la si{ntesis de ellos, el espiritu del sistema enterc
{analogfa iuris).

41 g,

Garcia Meynex, Op. Cit. 39, p&g. 370 y ss.



fuera de ese ambito.%?

Sobre el particular, Philip Wood
obsarva que en la practica los jueces y &rbitros, tienden
a aplicar los principios mids caracteristicos de sus propios
sistemas legales, con los cuales estéan mas
familiarizados.43

Toda vez que dichos principios se encuentran
comprendidos (con sus naturales matices) en la mayoria de
los diferentes Derechos nacionales, es decir, son comunes
a todos ellos, ho es posible justificar con base en los
mismos la especificidad y 1la autonomia de la Lex

Mercatoria.%4

1.6(3) La Lex Mercatoria requiere una jurisdiceién

especial, el arbitraje, cuya autonomia respecto de los

42 qutor Popescu, Op. Cit. 11, phgs. 423 a 425.

Entre loes "principlcs generales del Derecho”™ o “"reglas comunes a las
naciones civilizadas" deducidos por la jurisprudencia arbitral en eets
materia pueden citarse los siguientes: Pacta sunt servanda (Princlpio del
afecto obligatorio de los contratoo); res inter alias acta,..({efecto relativo
de los contratos); actori incumbit probatio...{la carga de la prueba incumbe
al demandante}. Por lo que toca a las “reglas de interpretacién de los
contratos adoptadas en sl interior de las naclones civilizadas®, menciona el
principio de la buena fe; la consideracifén de la finalidad del contrato, de
las circunmstanclas temporales y el medic en que me ha concluldo; la regla
gin la cual debe suponerse que los redactores de una cléusula le han
querido dar significado real y esperan que la misma sea efectiva; Rebus mic
stantibus (principio que ha permitido la conclusién de contratos de larga
duracién con una cl&usula de hardship};la aceptacién thcita de un contrato y
de las condiciones genarales qua le acompafian sl las partes mantienen
correspondencia sobre sus relaciones y la marcha de su negocio; la regla de
que no procede la interpretacién de las cliusulas que son claraas y precisae;
la teorfa de los vicioe del consentimiento, la reciprocidad de las
prestaciones en un contratc sinalagmitico; el enriquecimiento sin causa como
fundamento de la indemnizacién por dafos (no contractuales); el principio
general del Derecho de las obligaciones, segin el cual ningdn deudor puede
establecer condiciones para la inejecucién de sus compromiscs; la obligacién
del deudor requerido de pagar loa intereses da demora; el fait du prince (acto
© decisién da los poderes piiblicos} interpretado como un caso de fuerza
mayor; etc.

43 p. Wood, Op. Cit. 15, p&g. 3 y ss.
44 T. Popescu, Op. Cit. 11, p&g. 425.
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sistemas juridicos nacionales le permitirfa definir unas
reglas de Derecho sustancial, que constituirian la base o
punto de partida de este llamade "derecho especifico de la
sociedad internacional de los comerciantes"(Philipe
Kahn) .45

Al respecto es preciso cuestionarnos, si
verdaderamente existe una jurisprudencia arbitral, que
andlogamepnte a la Jjurisprudencia de 1los tribunales
nacionales que son fue-n.te del derecho interno, pudiese
considerarse como fuente del Derecho Mercantil
Internacional.

El origen contractual del arbitraje, imprime su huella
en toda la actividad desarrollada por el A&rbitro, es
eminentemente una Jjusticia privada, con una funcién
limitada gque solamente tiene valor para las partes
involucradas en el caso concreto, por ello no constituye

una jurisprudencia en sentido propio.

1.7 Impacto del derechc uniforme en el mundo de los

negocios.

Resulta necesario que atendamos al impacto que el
dereche uniforme ejerce sobre sus principales
destinatarios, la empresa y los hombres de negocios.

Gran parte de la complejidad de las transacciones

45 p, xahn, Op. cit. 31, p&gs. 301 a 316.



comerciales internacionales deriva de 1la aplicacién de
diferentes sistemas juridicos. La incertidumbre que ésta
situacién genera ha sido una de 1las principales
motivaciones que han alentado el proceso de unificacién del
Derecho Mercantil Internmacional.%®

Sin embargo, no resulta facil hacer referencia a este
tema en relacién con el cual no existen apoyos firmes sobre
los gue podamos avanzar certeramente hacia conclusiones
sblidas. No obstante su difficil precisién, considero
fundamental su importancia, tanto para valorar el resultado
de los esfuerzos uniformadores del Derecho Mercantil
Internacional, como la forma en que dicho proceso es
realizado por los juristas y demis expertos que dedican su
esfuerzo a tan necesaria labor.

Incursiona en este campo Philipe Kahn®?, con un
interesante estudio que analiza el impacto de las diversas
convenciones elaboradas en materia de compraventa,
relativas tanto al conflicto de leyes como al derecho
material.

Dado que el contrato de compraventa es el eje en
torno al cual giran la mayor parte de las transacciones
mercantiles internacionales, es ilustrativo el estudio de
Kahn como punto de referencia para evaluar los logros

alcanzados por el Derecho uniforme. Sin embargo en mi

46 p, wood, Op. cit. 15, phg. 4.

47 P. Kahn, Op. Cit, 31. E)l autor es Director de Investigacién del

CNRS, Credimi-Dijon.
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opinién no debemos sobrevalorar sus resultados, en virtud
de que se circunscribe al tema de la requlacidén uniforme de
la compraventa.

La informacién utilizada por Kahn para su estudio fue
obtenida a traves de una encuesta realizada - el métado
semeja m&s un sondeo gue un estudioc exhaustivo - sobre una
base representativa de juristas de las empresas, arbitros,
jueces, abogados de despachos internaciocnales N
responsables de los servicios juridicos de los organismos
profesionales que siguieron, en su momento, el proceso de
elaboracién de las convencicnes.

Es importante destacar que el estudio en comentario se
refiere a las convenciones anteriores a la Convencién de
Viena del 11 de abril de 1980, que entrd en vigor el 1 de
enero de 1988, y que aventaja en muchos aspectos a sus

predecesoras. 48

Baste mencionar gque a la fecha ha
entrado en vigor en 11 Estados, entre los que se cuentan
los Estados Unidos, cuya importancia en la economia mundial
no necesita ser relterada; y China, el mayor de los paises
en vias de desarrollo.

Entre las principales conclusiones a que arriba Kahn,
podemos mencionar las siguientes:

a) Las diversas convenciones sobre la compraventa

anteriores a la Convencién de Viena son practicamente

desconocidas por los profesionales. Sus textos no han

48 plaborada por la CNUDMI.



trascendido suficientemente a la prensa profesional, ni a
las publicaciones de los organismos orientados hacia el
comercio exterior. Asi, pues, existe indiferencia pero no
hostilidad en los medios profesionales hacia las mismas.

b) En las estipulaciones contractuales rara vez se
toman en cuenta las convenciones de unificacién. En la
mayoria de los casos los profesionales del derecho las
conocen superficialmente o incluso las desconocen.

c) Por lo que toca a los laudos arbitrales rara vez se
citan las convenciones en materia de compraventa y cuando
se hace es a peticién de los interesados.%?

d) Los operadores comerciales que conocen las
convenciones las consideran inadecuadas, cuando no
indtiles.

Kahn propone para remediar estd situacidén, ampliar la
labor de difusién de las convenciones en materia de
compraventa mediante las formas habitualmente usadas por
las organizaciones profesionales a quienes van dirigidas,
y completar la Convenci6n de Viena, con reglas especificas
por producto elaboradas con el —concurso de los
profesionales interesados.

Es importante destacar la trascendencia del papel que
como difusores de las Convenciones desempefian los

consejeros 3juridicos que colaboran con los operadores

49 como fuente de la aseveracisn anterior Philipe Kahn cita el
minucloso Yearbook of Arbitration y las crénicaes de Derains y Jarvit,
publicadas desde 1974 en el Journal de Drolt International (Clunet), p&g. 309.

n
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econémicos, debido a su participacién tanto en 1la
elaboracién de los contratos como en la exposicién de los
fundamentos de derecho en un litigio. Por tal motivo la
ignorancia, desconfianza y hostilidad, por parte de los
abogados hacia las normas uniformes suponen un grave
obstéculo para su asimilacién en la préctica. Resulta vital
analizar y resolver este problema, a fin de allanar el
camino hacia una mas réapida unificacién del Derecho
Mercantil Internacional.

Conviene por lo menos apuntar, un fenémeno de signo
contrario al escaso efecto obtenido por las convenciones
existentes en materia de compraventa, me refiero al &xito
obtenido por 1los INCOTERMS entre los profesionales del
comercic exterior, debido entre otras causas a su
naturaleza potestativa.

Royston M. Goode,5° quien ha participado
destacaéamente en las actividades del UNIDROIT, opina que
resulta esencial para lograr éxitos en lo sucesivo en 1la
regulacién uniforme del Derecho privado, evitar 1la
repeticitn de los errores cometidos.

En opinién de Goode, es fundamental basar la decisién
de emprender un proyecto de unificacién, en los resultados
de un estudio previo gue demuestre que el tema analizado
presenta un verdadero problema, que motive suficientemente

la necesidad de ser regulado uniformemente, asi como su

50 R, M. Goode, Op. Cit. 30, pig. 226 y ss.



factibilidad para producir resultados sustanciales.

Asimismo, recomienda un enfoque realista que evite
emprender proyectos ambiciosos e indtiles en &reas que
fadcilmente pueden ser reguladas por las partes de manera
contractual®, En abundancia de 1lo anterior, sefala
Goode, que las empresas y los hombres de negocios son
especialmente aptos para cuidar de si mismos en las
relaciones contractuales, escogiendo las condiciones que
mejor convengan a las caracteristicas particulares de sus
negocios.

También reconoce que las regulaciones uniformes deben
ser lo suficientemente flexibles para adaptarse a la
constante evolucién de las relaclones comerciales. Por lo
tanto, en opinién de Goode, es conveniente evitar la
formulacién de reglas rigidas que no reconozcan la
naturaleza esencialmente dinamica del comercio.

Finalmente, sefiala como un aspecto de importancia
esencial, involucrar a los hombres de negocios asi como a
las organizaciones profesionales respectivas, desde el
inicio de los trabajos para la unificacién de las materias
propias de su actividad. Es decir, cuando las ideas afn
estdn en su etapa formativa. De esta forma, se aprovecha su
experiencia, y pueden definirse con exactitud y sentido

practico los problemas, objetivos y medidas para la

51 pace problema aerd tratado con mayor amplitud en el Capitulo IV, al
analjizar la Convencién de Factoring Internacional del Unidroit, ya que en la
misma ee pasa por alto la regulacién de aspectos contractuales que las partes
libremente pueden variar o excluir, pues representarf{a un trabajoc estéril.



uniformizacién, cuyos resultados tendrén una mejor
aceptacitn al ser producto de sus destinatarios.

Como regla general, podencs afirmar que la
concurrencia de ciertas circunstancias es fundamental para
el éxito de la regulacién uniforme de una materia: el campo
a regular debe ser estrecho y especializado, aGn no estar
regulado por las diversas legislaciones nacionales, abarcar
transacciones altamente institucionalizadas, de carécter
internacional y realizarse mediante la adopci6n de reglas
que liberen a las partes contratantes de cliertas
restricciones impuestas por 1las diversas legislaciones
nacionales consideradas como obst&culos al comercio
internacional .52

La perspectiva general de la tendencia hacia 1la
uniformidad del Derecho Mercantil Internacional es
favorable, como se puede concluir por los mGltiples
avances comentados a lo largo del Capitule Primero, sin
embargo queda adn un largo camino por recorrer. Seria
deseable contar en el futuro, con mayores elementos de
juicio que nos permitan evaluar con certeza el impacto que

el derecho uniforme va teniendo sobre sus destinatarios.

52 p. M. goode; Op. Cit. 30, pAg. 226 y Bs.



CAPITULO SEGUNDO

ORIGEN Y DESARROLIO DEL FACTORING



2.1 Breve aclaracién terminolédgica

En esta época, en la cual prolifera la asimilacién
innecesaria de términos anglosajones en nuestro
vocabularic, considero importante dejar constancia de mis
razones para emplear el término “factoring", con
preferencia sobre el utilizado por nuestra legislacién.

El vocablo factoring, revela con exactitud 1la
singularidad tipolégica de esta figura, ademds de que su
utilizacién ha cobrado carta de naturalizacién en el &mbito
internacional. Es el término con el que unadnimemente se le
designa en la pré&ctica y en la doctrina internacionales,
como lo prueba la literatura existente sobre sus aspectos
juridicos, econémicos y financieros,.

Utilizaré prevalecientemente el término factoring,



salvo al referirme al derecho positivo mexicano, que acufid
la férmula de factoraje financieroc para designar el

equivalente doméstico de esta figura.
2.2 Consideraciones histdricas

2.2(1) La venta de deudas para su cobranza es
tan antigua como el comercio mismo. Sin embargo, el
precedente histérico directo del factoring contemporéneo,
lo encontramos en la é&época de 1la colonizacién de
Norteamerica por el Reino Unido, en 1la figura del
scommission agent" inglés del siglo xv,5? el cual
presenta los caracteres conceptuales del contrato de
comisién, en su-modalidad tipica de comisién de venta, por
cuenta del comitente exportador del Viejo al Nuevo
Mundo, 54 . . )

Esta figura de intermediacién comercial va
desarrollindose poco a poco, adquiriendo importancia
econémica en el tr&fico con las colonias y acumulando
nuevas funciones respecto a la mera distribucidén de
mercancias, configurandose como un verdadero representante
local del comerciante inglés.

Sus funciones no dejaron de aumentar a lo largo de los

53 José Antonio Garcia Gonzkles, "Notas mobre el contrato de factoring
en Italia™, Revieta de Derecho Bancario vy Bureftil, Nim. 25, Afo VII, Madrid,
Enero~Marzo 1987, pAg. 91 y as.

5% 3os& Maria de Eizaguirre, "Factoring", Revista de Derecho Mercantil.
Nums. 187-188, Madrid, Enero-Junio, 1988, pAg. 40.



siglos XVI, XVII y XVIII, ampliando su campo de accién al
manejo de informaci6én comercial, a la relacién con la
clientela, a la garantia de solvencia de los
compradcresss, asi como al otorgamiento de anticipos
sobre las mercancias vendidas.

El paso siguiente en la evolucién histérica de esta
figura, fue su conversidén de merc intermediario comercial,
a la realizacién de funciones financieras.

La libertad de accién de estos comerciantes y su
creciente especializacién, preparan el camino para el
surgimiento del 1llamado 0ld4 Line Factoring. Bajo esta
modalidad, el factor®® por su cuenta Yy riesgo se encarga
del cobro y financlamiento de las facturas a favor del
comerciante.

Anteriormente el factor pagaba al productor previa
deduccién de su comisién, despues de haber cobrado.
Mediante este sistema debia pagar al momento de recibir las
mercancias.>7

El término factors es el que designa habitualmente a

estos comerciantes, como lo muestra la publicacién en 1823

1975,

85 Los PFactores del credere, garantizaban a sus patrones el pago

integro de las mercanclas por parte de sus clientes, en el casoc de que &stos
no cubrieran sus obligacionea. Con frecuencia ee ha comparado esta figura con
la de un garante o fiador, en tanto que responden subgidiariamente en caso de
incumplimiento del obligado principal.

56 El sentldo en el que se utiliza el término Factor en este trabajo,

nada tiene que ver con el que nuestro Cédigo de Comercio le da en su articulo
309 y ss., al referirme al Factor o Gerente, en lo relativo a lom auxiliarea
mercantiles.

57 gaerge Rolin, El Factoring, Ediciones Pir&mide, la. ed., Hadrid,
pAgs. 17 y sa.
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de la primera Factor's Act®® | cuyo propdsito era el de
regular su actividad. Quizad la disposicién mas importante
de éstas, consistia en otorgar de modo explicito un "lien"
o derecho de garantia sobre las mercancias entregadas al

factor por su principal.®?®

A finales del siglo XIX, una serie de cambios en el
sistema econ6mico americano, la ampliacién de la red de
transportes y comunicaciones, la entrada en vigor de
diversas medidas proteccionistas a través de la McKinley
Act, repercuten negativamente en la actividad
tradicionalmente desarrollada por los factores. Durante
esos afios, la economfa de los Estados Unidos experimenté un
importante crecimiento del mercado interior y de 1la
producci6én nacional.

Los factores se adaptaron a la nueva situacién,
orientdndose a la financiacién de ventas y atendiendo las

necesidades de garantia de la solvencia de los compradores.

S8in embargo, la actividad de los factores se vié
practicamente paralizada, hasta que como consecuencia de la
Factor's Act del Estado de Nueva York de 1911 y de su

reforma en 1931 que permitfa un "lien" o garantia en favor

307.

58 Ibidem, p&g. 17 y ss.
59 g. cabanellas de las Cuevas y Eleanor C. Hoague, Op. Cit. 28, pég.



del factor, desaparecen diversas restricciones que
posibilitan nuevamente la operacién de los factores

mediante la cesién de cré&ditos de sus clientes.

2.2(2) Un acontecimiento de vital
trascendencia para el desarrollo del factoring en los
Estados Unidos, es el articulo 9 del Uniform Comercial code
{ucc) ,6° el cual es un cbédigo completo sobre el
perfeccionamiento y rango de los titulos de deuda con
garantia.

El UCC autoriza la realizacién de cesiones de créditos
futuros mediante su simple registro, permitiendo bajo esa
base la entrega de anticipos de dinero. La cuesti6n del
registro es un elemento esencial para su validez. Sin
embargo, el UCC contempla una excepcién: el caso del deudor
ubicado en una jurisdiccién que no sea parte de los Estados
Unidos o Canadid, en «cuyc caso bastard 1la simple
notificacién al deudor, para el perfecionamiento de la
transmisién.

Las gonsecuencias de la invalidez por falta de
registro o transmisi6n, deben ser vistas en funcién de los
problemas relacionados con la prelacién en caso de que
exista reclamacién acerca de la titularidad del derecho.

La importancia pr&ctica de este articulo en el &mbite

60 p, wood, Op. Cit. 15, p&g. 332 y ne.
Bl UCC ha sido adoptado por la totalidad de los estados de la unién

americana, con algunae modificaciones locales.



internacional debe de ser considerada, tomando en cuenta
que los contratos americanos regulan este tipo de
transacciones con arreqglo al mismo.

El articulo 9 del UCC, llené una laguna importante al
brindar seguridad en contra de terceros.®! No debe
extrafiarnos que como consecuencia de contar con un marco
juridico m&s seguro, las operaciones de los factores en los
Estados Unidos experimentaran un notable crecimiento, al

igual que los "accounts receivable financing"%2.

2.2(3) El factoring moderno estaba listo para ser
exportado a Gran Bretafia y al resto del mundo, en el que
tendria una entusiasta acogida como una forma altamente
especializada de financiamiento.

Una vez sentadas las bases legales, la intervencién de
la banca norteamericana en las sociedades de factoring,
generd un renacimiento de esta actividad. A partir de 1962,
se inicia la creacién de filiales que quedarian englobadas
en distintas cadenas internacionales de factoring.

Corresponde tal inicjativa al First National City Bank
de Boston, mediante la fundacién de una holding en Suiza,
la International Factors, cuyo objetivo era la creacién de

sociedades de factoring en los diversos paises de Europa

61 predady salinger, Factoring Law and Practice, Sweet and Maxwell
Limited, la. Ed., Londres, 1991, pég. 7.
62

Asf ea como se designa en los Eetados Unidos el descuento de
facturas sin notificacién al deudor, cuando el cesionario asume el riesgo del
pago. .



occidental.®?

La introduccién de &sta figura en Europa, se da a la
par del surgimiento en los Estados Unidos del New Btyla
Factoring, que es la modalidad mids moderna del factoring,
caracterizada principalmente, por una oferta mas amplia de
servicios conexos a la gestién de cobranza, asi como por un
mayor desarrollo de las restantes prestaciones de indole
financiera y administrativa.%4

Es importante sefialar gque la asimilaecién del
factoring, fue mas lenta en aquellos paises en los que el
descuento de titulos de crédito®® y el seguro del crédito
formaban parte normal de las actividades comerciales, como

es el caso de Francia y Espafa.

2.3 Definicién y naturaleza del factoring

La evolucién del contrato, o tal vez mejor de los
contratos de factoring, dada la variedad de modalidades en
que se presenta, pone de manifiesto la importancia de la
compraventa financiada. Sin financiamiento accesible y
oportuno, la produccién y comercializacién masiva y en

serie de bienes y servicios, se veria notablemente

63 Fraddy Balingar, Op. Cit. 57. pig. 22 y sa.

64 5. M. de EBizaguirre, Op. Cit. 54, pig. 4¢1.

65 gonsalo Cortina Ortegan, Prontuario Bursitil) vy Financiero, Editorial
Trillas, 2a.ed., México, 1988, p&gs. 73 y 74.

El descuento es la diferencia entre el valor de un titulo a su
vencimiento y 8su valor actual. Operacién de adquirir antes del vencimiento,
valores transmisibles, deduciendo un tanto por clento como retribucién.
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obstaculizada.

Como consecuencia de esa necesidad, debe recurrirse a
un tercero que con una organizacién especial en base a los
contratos en masa, pueda desligar a la empresa productora
y también a 1la comercializadora de la pesada carga
consistente en la espera del pago de bienes o insumos que
se le adeudan, permitiéndole incrementar su liquidez sin
endeudarse. 5

En sintesis podemos decir que el factoring persigue
dos finalidades perfectamente definidas:

a) Como via instrumental para obtener medios liguidos
inmediatos; y

b) Como procedimiento operativo destinade a aliviar y
descongestionar la labor administrativa de la empresa

asistida.

2.3(1) Caracterizacién deacriptiva del factoxing

como conjunto de servicios

Algunos autores consideran que el factoring es un
producto de lo que se denomina actividad parabancaria (Near
banking activity).$? Por su origen, sabemos que esta
figura surgié fuera de la banca tradicional, pero su

naturaleza esencialmente financiera ha llevado a

6 Mopica Bighetti, "Factoring”, Rivista di Diritto Civile, Nim. 2, Aflo

XXXIlI, Padua, Marzo-Abril, 1991, pig. 242.

67 3. M. de Bizaguirre, Op. Cit. 54, p&g. 50



considerarla una actividad complementaria de la bancaria.

El1 factoring es un servicio financiero totalmente
compatible con el crédite bancario, ya que atiende
necesidades distintas.

Por sus matices tipificantes podemos decir que es un
contrato financiero y bancario, mediante el cual una
empresa especializada presta un conjunto de servicios, para
atender financiera y administrativamente 1la cartera de
deudas de 1la empresa cliente, por un precio cierto
oportunamente estipulado. 68

Esta caracterizacié4n minima, es la mas comin a las
distintas clases de factoring y nos sirve de punto de
partida para conceptualizarlo comoe un conjunto de
servicios.

No debemos soslayar, el desarrollo predominante que el
sector de 1los servicios tiene en 1la actualidad. Los
servicios se han convertido en uno de 1los aspectos
determinantes de la competitividad internacional de las
naciones. Esto se debe, no s6loc a la alta participacién que
tienen en el Producto Nacional Bruto y empleo, sino

fundamentalmente, debido a la intima relaciétn que guardan

€8 Giorgio Fossati y Albarto Porro,

1l Factoring: Aspettj economicl,
+ Gluffre Editore, 2a. ed., Hil&n, 1980, p&gs. 17 y ss.

a1
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con el desarrollo del sector manufacturero,$?

En este mismo orden de ideas, el factoring se presenta
de modo interdependiente como servicio de seguro del
crédito, de financiamiento y de gestién, ademids de los
servicios secundarios que caracterizan al factoring mas
moderno.’°

En lo que toca a los servicios adicionales, las
empresas de factoraje norteamericanas han ido a 1la
vanguardia. A manera de ejemplo podemos mencionar: los
anticipos de fondos, la realizacién de estudios de mercado
y seleccién de clientes, informaciones comerciales y
estadisticas, el almacenamiento de mercancias, asi como
asesoramiento integral en relacién con la instrumentacién
de los créditos, en sus aspectos juridicos, contables e
impositivos, o sobre las distintas modalidades vy

variaciones operativas del far:t:orin:_;.71

2.3(2) A pesar de la aplicacién universal de
esta figura, es preciso sefialar que el factoring no es
idéntico en todos los paises. Existen variantes en su

contenido y modalidades, en razdn de la gran adaptabilidad

€9 Kathlean Ann Griffith, "An interviewvw with DOr. Jaime Serra Puche™,
uj W , Nueva York, primavera 1992, pé&g.54.
E) sector servicios representa el 64V del PNB mundial. En el caso de los

Estados Unidos y Canad&, los servicios contribuyen con 3/4 partes del producto
total y empleo, @n México la proporcién es de 2/3.

Podemos ejemplificar la nuava importancia de los servicios, con los

conceptos de calidad total y de produccién "just-in-time", que dependen
significativamente de los sarvicios de telecomunicacién y de informética.

70 §. Rolin, Op. Cit. 57, pAgs. 62 y ss.
71 Ibidem, pigs. 62 y ss.



de esta figura y de los diferentes entornos econbmicos y
juridicos en que funciona.

Sin embargo, podemos encontrar caracteristicas comunes
a la mayoria de las diversas versiones nacionales del
factoring. Tal es el caso de los principios de globalidad
y exclusividad, que figuran como condiciones especificas en
los contratos.’?

El factor obtiene su pago en la forma de la comisién
que recibe del proveedor o cliente, que varia dependiendo
de la combinacién de servicios prestados. En el casc de los
pagos anticipados por el factor, éste obtiene el beneficio
de los intereses correspondientes. Puede apreciarse que las
operaciones de factoring requieren una relacién continuada
del factor con el cliente, tanto por su naturaleza, como
para permitir al factor amortizar su inversién. Es
precisamente en estas consideraciones gue se basan los
principios de exclusividad y globalidad.

La clausula o principio de exclusividad, significa que
el cliente no puede celebrar otros contratos de factoring
que le pgmitan mantener relacjones con otra u otras
sociedades de factoring.

Por su parte, la cliusula o principio de globalidad,
significa que el cliente cedente ha de transmitir todos sus
créditos frente a terceros, o ciertos tipos de créditos que

resulten de la operacién de su negocio, al factor. La

72 J. A. Garcia Gonzéles, Op. Cit. 53, pig. 93 y es.
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transmisién global es fundamental para que el factor esté

en condiciones de prestar todos sus servicios.

2.3(3) Para comprender cabalmente 1la actividad
desarrollada por los facteres, no basta con atender a los
fundamentos sobre los que operan o los servicios que
prestan, es necesario valorar también las caracteristicas
de los créditos gque se ceden.

Los créditos de los que el factor es cesionario son
créditos comerciales, relativos a la venta de bienes o a la
prestacién de servicios por la empresa cliente, cuyo pago
se aplaza segGn los usos del sector, gque normalmente
oscilan entre 30 y 180 dfas, aln cuando pueden darse plazos

mayores.

2.3(4) El cedente tiene la obligacién general de
garantizar a su cesionario la existencia, disponibilidad y
liquidez de los créditos cedidos. Junto a estas
obligaciones, se suelen seflalar otras gue tienden al buen
fin del contrato, come son el cunmplimiento de 1las
tormalida&es necesarias para la cesi6én, la no modificacién
de las condiciocnes de venta sin consentimiento del factor,
las obligaciones de comunicacién e informacién, etc., sobre
las gue el factor tiene un poder de vigilancia semejante al
usual en las operaciones crediticias.

Como contrapartida a este régimen de tipo genérico,

riguroso para el cedente, el factor cesionario realiza los



servicios que hemos venido comentando, que pueden agruparse
en cuatro grandes grupos: gestién de los créditos, garantia
de la insolvencia de los deudores, financiacién mediante el
pago anticipado de 1los crédites y 1los servicios

accesorios.”?

2.3(5) En sentido estricto, 1la gestién de los
créditos, abarca las operaciones relativas a 1la
contabilidad, cobro y eventual reclamacisn judicial. Pero
en un sentidoc m&s amplio, hay que relacionar estos
servicios con el mantenimiento de relaciones estables entre

cedente y deudor.

2.3(6) Por lo que toca a la garantia de buen fin
sobre los créditos cedidos o garantia por insolvencia de
los deudores, implica una reduccién del riesgo y permite
seleccionar a la futura clientela, ademi&s de brindar
certeza en el cobro, lo gue repercute positivamente en el
flujo financiero de la empresa.

Como se ha visto en la paginas precedentes, el
factoring supone ademas del financiamiento, una
simplificacién de costos y de contabilidad que favorece una
correcta planificacién, brinda informaci6bn comercial sobre
la solvencia de 1los deudores cedidos y favorece la

racionalizacién organizativa.

73 Ibidem, phg. 93 y se.



2.4 Clasificacidn de los tipos Qe factoring

Hemos visto la manera en la que a lo largo de su
desarrollo, la figura del factoring, ha tomade diferentes
formas para adaptarse a las necesidades del momento. Esto
complica la exposicién de 1los diferentes tipos de
factoring, por ello es preciso recurrir a la siguiente

clasificacién:

2.4(1) BEn relacién con al financiamiento, el
contrato de factoring puede o no comprender el otorgamiento
de financiacidén a favor del cliente.

En el caso del factoring con financiacién o "credit
cash factoring"’¥, se fortalece la liguidez de las
empresas factoreadas, ya que permite al cliente obtener del
factor el pago inmediato de los créditos oportunamente
cedidos, cualquiera que sea la fecha de vencimiento de las
respectivas facturas, a cambio del pago de intereses que se
pactan en funcién del plazo que reste para el vencimiento
de las obligaciones transferidas. De este modo, el cliente
coloca su produccién al contado gracias a los pagos o©
anticipos que le realiza el factor y los deudores pagan al
factor en los plazos originalmente estipulados. Los plazos
de financiacién que se utilicen mediante esta modalidad,

dependerin de las circunstancias coyunturales del mercado

74 g, molim, Op. Cit. 57, p&g. 33.



financiero.

En el caso del factoring sin financiacién, también
conocido come "maturity factoring"’S, el interés de 1la
operaci6n se centraliza en la asistencia técnica, contable
y administrativa como objeto principal del contrato,
mientras que el pago de los créditos cedidos se realiza
conforme sea el vencimiento normal de las facturaciones.

Las empresas clientes persiguen mediante esta
modalidad, la racionalizacién de su estructura interna. La
finar .acidén esti ausente dado que la empresa cliente
percibe el producto de sus ventas en la medida que sus
deudores cancelen sus deudas en los vencimientos pactados.
El factor actGa como mandatario del cliente ante 1los
deudores, sin asumir riesgo econdémico alguno ni quedar

afectado por la falta de pago de los créditos.

2.4(2) En  relaciénm con las modalidades ds
ejecucién, las cuales dependen de que se notifique o no a
los deudores la transmisién de las facturas a favor del
factor y cuyo pago requiere para ser vilido y con plenos
efectos liberatorios ser realizado directamente al factor.

El primer caso, el del ™notification factoring"?’,
los clientes de los factores se comprometen a incluir en

toda factura enviada, una cl&usula que notifica a sus

75 p. Salinger, Op. Cit. 61, P&g.19.
76 1bidem, pig. 14 y ss.



deudores que su pago sélo.podra ser validamente liberado
por el factor. Consecuentemente, el cliente se obliga a
rechazar todo pago gue se pretenda hac.ér directamente a é1
o a remitir al factor todos los pagos que se hubieren
recibido por error. El pago que se efectie al cliente,
carecerd de valor y de efecto cancelatorio.

En el segundo caso, el del “non-notification
factoring"", el cliente mantiene en reserva sus
relaciones con el factor, las que son ignoradas por los
deudores. El pago se efectGa al cliente acreedor, el cual
transmite la copia de sus facturas al factor,
comprometiéndose a remitirle su importe cuando hayan sido
abonadas. Esta variante conlleva a que el factor se limite
a la cobertura de los riesgos de insolvencia, o a una’
eventual financiacién. Por’ ello, puede decirse gue no hay
vinculacién operativa directa entre el factor y los

deudores del cliente.

2.4(3) Por sus alcances en la cobartura de
riesgos, es decir por el hecho de que el factor asuma o no
a su cargo los riesgo? de insolvencia, demora o falta de
pago de los créditos transferidos y, consecuentemente, la
realizaci6n de los tramites y gestiones extrajudiciales o
judiciales que sean necesarios para obtener el debido

cumplimiento de las deudas.

77 Ibidem, pig. 18 y as,



Obviamente, la opcién de mayor relevancia es aquella
en la gue el factor asume los riesgos de insolvencia sin
accién de regreso contra el cliente. Al asumir dicho
riesgo, el factor compromete su patrimonio, soportando las
consecuencias de la eventual falta de pago de los créditos
transferidos.

El riesgo de insolvencia gque asume el factor, en su
caradcter de nuevo titular del crédito, nos 'lleva a 1la
siguiente consideracién. Desde el punto de vista de la
empresa de factoring como actividad mercantil de lucro, la
compensacién de riesgo resulta fundamental, puesto que
asume los créditos y los paga al vencimiento previsto,
descontando el precio de la financiacién. Este riesgo
justifica la fijacién de una tasa de interés que permita
compensar los créditos que resulten fallidos, gracias a la
realizacién masiva de esta operacién con un cierto margen
de beneficio. En este punto radica 1la principal

justificacién y utilidad del factoring.

2.4(4) Por su frea geogréfica, puede ser local o
internacional.

a) Sera local, si el proveedor, productor,
fabricante o vendedor de bienes o servicios y sus
respectivos compradores o adquirentes residen en el mismo

pais.

b) Es internacional cuando residen en distintos

paises. Esta sequnda variante, en sus modalidades de
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importacién y exportacién , serd tratada en el siguiente

capitulo.

2.5 El Pactoraje Financierc en México.

El factoraje financiero no fue regulado por 1la
legislacién mexicana sino hasta el 3 de enero de 1990 y
tampoco existen precedentes jurisprudenciales sobre el
mismo, 78

Sin embargo desde hace varios aflos era operado bajo
diferentes modalidades en nuestro p&is. El primer
financiamiento de cuentas por cobrar no documentadas, lo
ofrecié la empresa Corporacién Interamericana en el afio de
1967, la cual posteriormente pasé a formar parte del grupo
Serfin, constituyéndose como Factoring Serfin, s.a.7?

A partir de 1986, ha existido un gran interés en este
.servicio financiero, a consecuencia de 1la creciente
necesidad de capital de trabajo de las empresas
industriales y comerciales.

En febrero de 1988 Factoring Serfin, ingresé a la
Factors Chain International, que es la cadena mas
importante a nivel mundial, ya que agrupa a 83 empresas de

factoring, en 32 paises de los 5 continentes. Como miembro

8 Miguel Acosta . ho Bancario, Editorial Porria, 4a. ed.,
Wéxico, 1991, p&g, 735 y ee.
9 Ernestina cCastillo Peila, "“El Factoring”, ey

Bevieta Jugidica
yecasruzana, 50/51, Julio-Diciembre de 1989, Tomo XXXIX, Xalapa, Veracruz,
México, pAg. 55 y ss..



de una cadena de factoring estd en condiciones de
proporcionar al exportador mexicano cobertura de riesgo por
falta de pago del comprador extranjero, ya sea por
insolvencia, incapacidad o incumplimiento en el extranjero,
con la seguridad total de hacer efectiva la cobranza,
siempre y cuando lo exportado cumpla lo establecido con el
importador en plazo, fecha de entrega, producto vy

calidad.®° ~

2.5(1) La regulacién del factoraje financieroc en
México

La operacién de factoring pasé de ser una actividad no
regulada por las leyes, ni sujeta a autorizacién previa del
Gobierno Federal, a su inclusién en la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito
(LGOAAC), como capitulo III-bis, denominade “De las
empresas de factoraje financiero', gque comprende los
articulos 45-A al 45-T.

Asimismo, gobiernan esta actividad las Reglas para la

81

operacién de empresas de factoraje financiero, las

80 Ibidem, p&g. 58.

81 M. Acosta Romero, Op. Cit.78, plg. 744.
Las cuales fuéron publicadas el dia 16 da enero de 1991 en al Diario
Oficial de la Pederacitn.

En esas reglas, a las que califican de bSsicas, se dan una serie de normas
relativas al capital minimo pagado de las sociedades de factoraje, a la
integracién del capital contable, a los informes que deber&n mandar al Banco
de México, a la realizacién de ciertas operaciones pasivas, a los términoce y
condiciones en que pueden emitir obligacioness subordinadas, al limite méximo
de responsabilidades a cargo de un deudor y a otros aspectos operativos.
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cuales complementan las disposiciones de los articulos de
la LGOAAC y constituyen un verdadero reglamento de la ley,
gue no est& expedido por el Presidente de la Repdblica®2,

La creacién de empresas de factoraje financierc esta
sujeta al régimen de autorizacién por parte de 1la
Secretaria de Hacienda y Crédito Pdblico. El capital minimo
pagado debe ser de 9,500 millones de pesos, constituirse
bajo la forma de sociedad anénima y su capital contable
debe estar invertido de acuerdo a lo establecido en las
reglas mencicnadas anteriormente.

La LGOAAC, faculta a 1las enpresas de factoraje
financiero para celebrar este tipo de actos y establece las
modalidades y requisitos aplicables.

Mediante el contrato de factoraje financiero, 1la
empresa <conviene con el cliente adquirir derechos de
crédito que éste tenga a su favor por un precioc determinado
y determinable, en moneda nacional o extranjera,
independientemente de la fecha y forma en que se pague.83

En dichos contratos es posible pactar cualquiera de

las modalidades siguientes:

82 Ver facultad reglamentaria, Constitueién Politica de los Estados
Unidos Mexicanos, Articule B9, fracclén I.

Considero importante comentar que estas tendencias legisferantes {como
las calificéd el maeatro Barrera Graf), en materia de Derecho Mercantll, se han
manifestado en México durante el presente sexenio con fuerza inusitada y
peligrosa,

Sobre el particular me permito recordar una de lae iltimas
participaciones del maestro Barrera Graf (Op. Cit.5), en la que atribuye este
fenémeno, al predominio absoluto e incontestado del Poder Ejecutivo Federal

al deecuido del Legislativo, por virtud de lo cual el princlpio
constitucional de la divisién de poderes (Articulo 49 de nuestra Constitucién
Politica) es puntoc menos que letra muerta.

83 1GoAAC Articulo 45-B.



a) Que el cliente no quede obligado a responder por el
pago de los derechos de crédito transmitidos a la empresa
de factoraje financiero. Esta modalidad es conocida como
factaraje financiero sin recurso o puro.

b) Que el cliente quede obligado solidariamente con el
deudor, a responder del pago puntual y oportuno de los
derechos de crédito objeto del contrato. Esta modalidad es
el factoraje financiero con recurso.

Asimismo, la LGOAAC establece, que solamente podrén
ser objeto del contrato de factoraje financiero, aquellos
derechos de crédito no vencidos que se encuentren
documentados en facturas, contrarecibos, titulos de crédito
o cualquier otro documento, denominado en moneda nacional
o extranjera, que acredite la existencia de dichos derechos
de crédito y que 1los mismos sean el resultado de 1la
proveeduria de Dbienes, de servicios o de ambos,
proporcionados por personas nacionales o em::-:anjeras.64

Nuestra legislaci6n®5 contiene también, 1a
obligacién a cargo del cliente de garantizar la existencia
Y leq1t1m_idad de los derechos de crédito al tiempo de
celebrarse el contrato de factoraje financiero.

Asimismo la LGOAAC, impone al cliente la obligacién de
responder del detrimiento en el valor de los derechos de

crédito objeto de los contratos, que sean consecuencia del

84 1GoAAC Articulo 45-D
85 LGoAAC Articuloc &5-E

n
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acto juridico que les dié origen, salve que se encuentren

.documentados en titulos de créditg®s .

Es importante destacar gque si del acto juridico que
dio origen a los derechos de crédite se derivan
devoluciones, los bienes correspondientes se entregarén al
cliente, salvo pacto en contrario.

Por lo gue toca a la transmisién de de;:echos de
crédito a la empresa de factoraje financlero, comprende la
de todos los derechos accesorios a ellos salvo pacto en
contraria. A fin de que la transmisidn surta efectos, se
deberd notificar al deudor en .forma indubitable; a tal
efecto no importa si la operacién ha sideo inscrita o no, en
registro algunc®’,

otra disposicién relevante consiste en que el pago
del deudor al acreedor original, o al éltimo titular de los
derechos de crédito, tiene efectos liberatorios, salva que
le haya sido notificada la transmisién, ya que en ese
supuesto deberd realizar el pago ante la empresa de
factoraje financiero®®,

En el marco de la legislacidén y de la practica del
factoraje financiero en México, podemos caracterizarlo como
una oparacién financiera que proporciona capital de trabajo
a las empresas, a través de la adgquisicién de sus cuentas

por cobrar, asi como servicios de administraci6n, custodia,

BS 1GOAAC Artfculo 45-F -
87 rcoAAc Articulo 45-1
88 1GoAAC Artioulo 45-J



gestién de cobranza, seguro contra cuentas dudosas y
asesoria crediticia.

En este sentido es un financiamiento 4&gil, de
disponibilidad inmediata y equilibrado en relacién al
volumen de ventas de la empresa cedente de su cartera de
cobranza para lo cual s6lo se requiere una cesién de
derechos de la cartera cobrable y en base a ello
pr&cticamente de inmediato se obtiene liquidez. El
factoraje financiero con recurso es la modalidad m&s

utilizada en nuestro pais.®?

2.5(2) La clasificacién del contrato de tactoraje

financiero

La caracterjizacién de todo contrato debe hacerse desde
el punto de vista de su estructura y de la funcién que est4
llamado a cumplir. El factoring, en tanto pluralidad de
actos que tienden a conseguir un fin econémico concreto,
puede ser clasificado de la siguiente manera:

i) Es un contrato bilateral en sentido estricto o
sinalagmitico, en virtud de que las obligaciones que de &1
se derivan a cargo de ambas partes, tienen entre si una

interdependencia reciproca®.

89 Martin Celaya Bolafios, "Operaciones de <rfactoraje”, Entrevista
, Afio V, Nim. 93, 31 de enero
de 1990.

90 pemén Snches Medal, Do los contratom civiles, Editorial Porrda, 8a.
ed., México, 1988, p&g. 111 y s=s.
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ii) . Por su criterio preponderantemente econdémico, lo
podemos clasificar como un contrato oneroso, porque se
estipulan provechos Yy gravamenes reciprocos, A mayor
precisién, es un contrato conmutative, ya gque las
prestaciones que se deben las partes son determinadas desde
la celebraci:én del contrato. En tal virtud, las partes
pueden apreciar al momento de contratar, el beneficio o la
pérdida que les causa el contrato®l,

iii) E1 contrato de factoraje financiero es un
contrato nominade, por estar previsto expresamente en
nuestra legislacién.

iv) Asimismo es un contrato de naturaleza formal, ya
que el establecimiento de las condiciones y modalidades en
las que se prestard el servicio, requiere la forma escrita
para su validez.

v) En virtud de que el factor se obliga a 1la
prestacién continua y repetida de sus servicios en el
tiempo, podemos afirmar que es un contrato de tracto
sucesivo.

vi) El contrato de tactoraje financiero, es un
contrato principal, ya que tiene fin propio y puede existir
por si mismo.

Finalmente, y al margen de 1las clasificaciones
doctrinarias, podemos caracterizar al factoraje financiero

como un contrato que regula la prestacién de diversos

91 1pidem, phg. 111 y as.



servicios

cobranza.

financieros y/o administrativos de gestién y



CAPITULO TERCERO

EL FACTORING INTERNACIONAL



3.1 Introduccién

Un contrato de factoring, normalmente serd designado
internacional, si el cliente, en su calidad de proveedor de
bienes y servicios, y la persona responsable del pago de
los mismos, se encuentran ubicados en diferentes
_ paises.®? ‘

La aplicacién de modalidades operativas de factoring
diversas de las utilizadas en el &mbito nacional, se debe
fundamentalmente a 1las diferencias de 1lenguaje, de
practicas comerciales y de orden juridico.

Gran parte de la complejidad legal asociada con las

operaciones financieras internacionales, resulta de la

inevitable aplicacién de las leyes de mis de un pais??,

92 p, Salinger, Op. Cit. 61, p&g, 115 y sa.

93 p. wood, Op.. Cit. 15., pag. 4.
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A diferencia del factoring doméstico, en el cual las
relaciones entre las tres partes, el cliente, el factor y
el deudor, estidn reguladas por un sélo sistema juridico, en
el factoring internacional, la ley de cuando menos dos
paises puede variar cualquiera de esas relaciones. Incluso,
también es factible que la ley de tres paises intervenga,
en caso gue el factor se encuentwe ubicado en otro pais
distinto de los del cliente y deudor.

otro aspecto que contribuye a la complejidad de este
tipo de operaciones, es la existencia de disparidades en el
grado de desarrollo, para regular traeﬁacciones
financieras, que presentan los diferent;s ‘sistemas
juridicos nacionales, los cuales oscilan desde los gque no
tienen reglas comerciales coherentes, a aquellos que han
alcanzado un alto nivel de sofisticacién, "al grado que
puede uno escuchar a los angeles bailando sobre la cabeza
de un alfiler.%

En el caso del factoring los procedimientos relativos
al cobro de deudas y cesién de créditos, varian
sustancial_mente de un pais a otro.

También ocurre que en muchos paises, el factoring no
estd reguladc: por las legislaciones nacionales, por lo gue
correspondevg‘:l factor y a su cliente normar las bases de su
relacién de;n:ro del marco de las leyes denerales, lo cual

trae consigo las l6gicas distorsiones y complicaciones de

9% rbidem, phgy 4-



aplicar formas y figuras disefadas para otros fines.?S
Por otra parte, las necesidades de financiamiento de
las empresas cambian atendiendo al tipo de economia y de
actividad que desarrollen. Este aspecto repercute en la
modalidad de factoring que se desarrolle predominantemente

en cada uno de los paises en los que existe esta operacién.

3.2 Ventajas que presenta el factoring

internacional sobre las cartas de crédito

Como hemos visto el factoring tiene una larga historia
en los Estados Unidos y el Reino Unido. Sin embargo, es un
fenSmeno relativamente reciente fuera de Norteamérica y
especialmente en aquellos paises ajenos a la tradicidn del

« common law.

Por esa raz6én, la mayoria de las compraventas
internacionales se financian mediante la utilizacién de
otros mecanismos, tales como las cartas de crédito?s,
Estos instrumentos hacen poco o nada para facilitar o
promover la expansién del comercio sobre bases crediticias
abiertas?®?,

La carta de crédito es el método mediante el cual la

95 14216 Récmei, "On Factoring Operations”, Estudiop en homenaje a
Jorge Barrera Graf, Tomo IX, Instituto de Investigaciones Jurfidicas de la
U.N.A.M., la. ed., Héxico, 1989, p&g. 118S5.

96 Los otroa métodos aniuyan: el pago contra documentos, las letras de
crédito, pagarés y garantfas de cumplimiento.

97 _"Open credit terms basis”, es aquel crédito concedido sin gue se
deban otorgar garantias.



mayoria de las transacciones comerciales internacionales
son financiadas,?? por lo que es importante describir el
funcionamiento de ésta, a fin de resaltar las ventajas del
factoring.

La Cimara Internacional de Comercio de Paris, define
a la carta de crédito, como cualquier acuerdo mediante el
cual un banco, actuando a peticién y bajo las instrucciones
de un cliente ... (i) debe realizar un pago a nombre o a la
orden de un tercero(el beneficiario), o debe pagar o
aceptar letras de cambio libradas por el beneficiario, o
{(1i) autoriza a otro banco a efectuar dichos pagos, o a
pagar, aceptar o negociar dichas letras de cambio, contra
documentos estipulados, siempre que los términos y
condiciones de é&stos hayan sido cumplidos.

No s88lo el manejo de 1la carta de crédito es
complicado, sino que con frecuencia resulta en dificultades
financieras para los beneficiarios. Aunque el cliente cubra
al banco los riesgos cambiarios durante el tiempo que
transcurre entre la apertura de la carta de crédito y la
entrega de los documentos estipulades, el capital del
bene!iciafio se encuentra depositado en una cuenta, sin
poder ger utilizado ni por el cliente, ni por el
beneficiario.

otra desventaja consiste, en que los compradores que

98 No obatante gque tualmente estd experimentando un declive en
algunas regiones como el sureste asiidtico. Sobre es punto abundaré al final
del capitulo en el punto relativo a los recientes desarrollos del factoring.




contratan una carta de crédito, deben pagar intereses sobre
el préstamo desde antes de recibir los bienes. Asimismo,
debersn pagar al banco por sus servicios un cierto
porcentaje del valor nominal del documento. Estas cargas
financieras, desalientan claramente el comercio
internacional.

En contraste, el factoring internacional elimina 1la
carga financiera del comprador, asi como el riesgo derivado
del no pago a cargo del vendedor, posibilitando con ello el
financiamiento abierto de las transacciones
internacionales®?.

Al hacer m&s atractivos los términos de la compraventa
para ambas partes, el factoring, favorece el desarrollo del

comercio internacional.

3.3 Modalidades del factoring internacional

A fin de contar con un marco conceptual que nos
permita comprender cabalmente 1la figura del factoring
internacional, es necesario el estudio de las

caracteristicas funcionales que presenta esta operacién en

99 M.R. Alexander, "Towards Unification and Predictability: The
columbia_Journal of Traspational Lav

International Factoring Convention®,

vol.

27, No. 2, Nueva York, 1989, pig. 360 y sa.

’
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sus diversas modalidades. Tal es la razébn que justifica las

descripciones siguientes.

3.3(1) El sistema m&s utilizado y en base al cual
el factoring ha conocido su desarrollo en el ambito
internacional, es el de dos factores o "two factor
system" 100,

Mediante este sistema el cliente acuerda la inclusién
de sus ventas de exportacién, con un factor de su propio
pals (factor de exportacién), el cual a su vez hace los
arreglos necesarios con sus factores corresponsales
(factores de importaci6én), cediéndoles los créditos en
favor del cliente o proveedor, para que éstos se encarguen
de realizar la gestién de cobranza en sus respectivos
paises y asuman los riesgos que ello implica.

El factor de exportacién es el responsable ante el
cliente de todos los aspectos del servicio y normalmente
proporciona financiamiente al cliente en la forma de
anticipos; mientras que el factor de importacién, realiza
el trato con los deudores en su propio pais, siendo el
responsable de 1la garantia de pago de las deudas,
responsabilizdndose de ello ante el factor de exportacién,
el cual a su vez es el responsable frente al cliente.

Entre las ventajas que presenta este sistema se

cuentan, las de simplificacién, ya que el cliente mantiene

100 o, Salinger, Op. Cit. 61, pAg. 116 y ss.



relaciones fGnicamente con un factor para todas sus
operaciones nacionales e internacionales. E1l factor de
exportacién est4& en posicién de ofrecerle servicios en una
gran cantidad de palses.

Es posible también, cuando los cargos de descuento
sean mids bajos en el pais del factor de importacién, que el
cliente reciba el beneficio extra de dicha diferencia
mediante el otorgamiento de anticipos producto de los
créditos cesionados sucesivamente al factor de importacién.
En este caso el factor de exportacién se encarga de
transmitir la diferencia a su cliente.

La entrega de anticipos por parte del factor de
importacién tiene un atractivo adicional, consistente en la
eliminacién del riesgo cambiario.

Desde el punto de vista del acreedor, presenta la
ventaja de poder realizar sus pagos a upa persona en su
propio pais y lenguaje.

Entre las desventajas propias del sistema de dos
factores podemos mencionar el alto costo que 1la
participacién de dos factores en las operaciones implica,
ya que éstos deben compartir el costo del servicio, ademé&s
de que la transmisién de .1os fondos por parte del factor de
importacién puede ser mas lenta que si el deudor pagara
directamente al factor de exportacién.

con frecuencia el negocio no resulta tan atractivo
para el factor de importacién, debido a que el volumen de

algunas operaciones es relativamente peguefio en comparacién
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con los costos de gestién.

3.3(2) Paralelamente al desarrollo de este sistema,
se crearon cadenas internacionales de factores
correaponsales, con las siguientes finalidades: acrecentar
la cooperaci6én internacional en materia de factoring;
elaborar técnicas de gestién mis modernas; y unificar y
resolver los problemas juridicos y administrativos que se
derivan de la practica de las modalidades internacionales
de la operaci6ni®l,

Las cadenas de factores han realizado esfuerzos
vigorosos para expandir su cobertura de exportaciones.
Actualmente hay miembros de cadenas en 40 paises,
incluyendo los de Europa occidental y algunos orientales,
los Estados Unidos y Canadd, 1los del centro y sureste
asidtico, muchos de la cuenca del pacifico y algunos
latinocamericanos, como México.

Las cadenas de factores corresponsales, promulgan
reglas aplicables a las relaciones entre factores de
importacién y exportacién. Dichas reglas cubren aspectos
tales como:

a) La aceptacién por parte del factor de importacién
de un nuevo cliente;

b) La aceptacién del riesgo del crédito por el factor

de importacién y las cancelaciones de aprobaciones por

101 &, polin, Op. Cit. 57, phgs. 23, 24 y 80 a 88.



envios de carga futuros;

c) La solucibén de controversias y recursos;

d) Las garantias por parte del factor de exportacién
en relacién con el valor y la validez de los créditos
cesionados, asl como la validez de las cesiones; y

e) El tiempo y forma de pago por parte del factor de

importacién de las deudas cesionadas.

El factor de exportacién debe asegurarse gue el propio
contrato con su cliente sea consistente con estas reglas,
de tal manera que no haya responsabilidad que le sea
imputable por parte del factor de importacién, que no esté
en condiciones de exigir al cliente, y de tomar las
previsiones necesarias para evitar verse expuesto a riesgos
en la cobranza sobre los que no esté en condiciones

responsabilizar al factor de importacién.

3.3(3) El sistema con un séle factor o "single
factor systemv102, fue disefiado como solucién a algunas
de las dgsventajas presentadas por el sistema de dos
factores, tales como:

a) El retrasc en los pagos, al efectuarse del acreedor
al factor de importacién y de éste al de exportacién para
llegar finalmente al cliente; y

b) La costosa duplicacién de los aspectos

102 . galinger, Op. cit. 61, phg. 121 y as.
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administrativos relativos a la gestién de las deudas.
Mediante este sistema, el deudor realiza los pagos
directamente al factor de exportacién; y la actuacién del
factor de importacién se limita a asumir el riesgo de la
cobranza, a realizar el cobro de las deudas problemiticas
que registren mora y a brindar asistencia en la resolucién
de disputas. Por sus caracteristicas sus practicantes lo

denominan sistema de un factor y medio.

3.3(4) Otra modalidad del factoring internacional, es el
factoring directoc de importacién, mediante el cual un
cliente con un volumen considerable de exportaciones a un
pals determinado, contrata un factor ubicado en ese pais.
La solucién que ofrece esta modalidad, no resulta atractiva

en el caso de clientes que exporten a varios paises.

3.3(%) E1l factoring directo de exportacién, es la
variante, en la cual el factor de exportacién presta a su
cliente la totalidad del servicio, encargindose da la
cobertura del riesgo de insolvencia y del cobro directo de
los créditos que le son cesionados.

Saltan a la vista inmediatamente los enormes riesgos
y complejidades que la operacién de esta variante presenta.
Su pr&ctica era mis comln antes del establecimiento de las
cadenas de factoring, ante las cuales deviene parcialmente

obsolecente.



3.3(6) Finalmente me referiré al llamado "Back-to-back

factoring"i03,

que nc es otra cosa que una extensidén del
sistema de dos factores, en 4dquellos casos en los que
debido al elevado volumen de transacciones realizadas, por
ejemplo en el caso de un exportador con su distribuidor, el
monto de la cobertura del riesgo del crédito que implica 1la
operacién, regquiere el establecimietno de garantias
adicionales en favor del factor de importacién. En tales
casos bastari con que el acreedor contrate a su vez los

servicios del factor de importacién, regulando la forma en

que se garantizari el elevado monto del financiamiento.

3.3(7) En virtud del répido crecimiento de la demanda
del descuento de facturas y otras formas confidenciales del
factoring, es decir sin notificacién al acreedor, hago
mencién a esta variante.

Los factores en el Reino Unido han sido los pioneros
de esta modalidad, mediante 1la adopcién de ciertas
precauciones, tales como limitar el volumen de las misma a
un pequefio porcentaje de sus operaciones totales, dado el
alto riesgo en la cobranza. En el caso de que la proporcién
de estos descuentos constituyera la base de las operaciones
de un factor valdria repetir las consideraciones hechas en

relacién con el factoring directo de exportacién.

103 rpidem, pig. 129.
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3.4 Consideraciones eapeciales sobre su operacién en

el plano internacional

No cabe duda que la incidencia de disputas y de
problemas relacionados con la cesién y cobranza de
créditos, es mds alta en las transacciones comerciales
internacionales que en las domésticas, en virtud de las
interpretaciones erréneas de términos contractuales vy
costumbres comerciales, de las diferencias de lenguaje,
etc. En los subincisos siguientes, me referiré a
algunos aspectos gque es preciso tener en consideracién en

las operaciones de factoring internacional.

3.4(1) Riesgos cambiarios

Existen necesariamente algunos efectos cambiarios
asociados con la exportacién. Los exportadores con
frecuencia se ven obligados para poder competir, a bajar
sus precios y a facturar en la divisa correspondiente al
pais de su_deudor. Un cliente exportador de un factor puede
protegerse contra el riesgo de fluctuaciones en las divisas
en las que haya facturado, durante el tiempo que transcurre
entre la facturacidn y el pago de las siguientes maneras:

a) Puede acordar anticipadamente con su banco la venta
de divisas al factor, del tipo considerado en la factura,
Yy con su factor la entrega de éstas en pago por parte del

deudor.



b) También puede arreglar con el factor la entrega de
anticipos al tipo de cambio vigente en la fecha en que
notifique o ofrezca la transmisién de la deuda.

c) O bien realizar bajo el sistema de dos factores,
las previsiones necesarias para que el corresponsal en el
pais del deudor, haga el anticipo inmediatamente al recibir
las facturas, de tal forma que se le pague al cliente en su
propia divisa.

otro aspecto que resulta importante considerar, es el
relativo a los controles de cambios, existentes en algunos
paises, los cuales son utilizados frecuentemente como
excusa para el incumplimiento o retraso en el pago.

Las regulaciones de control de cambios, Jjuegan un
papel destacado en las politicas financieras y son
sobremanera importantes en las transacciones financieras
internacionales. El término se refiere ordinariamente a
la limitacién de los movimientos exteriores de los pagos o
las transferencias.104

De forma general podemos decir que los principales
tipos son: (i) aquellos que restringen los préstamos en
moneda extranjera pox parte de empresas residentes en un
pais determinado, sin consentimiento previo por parte del
banco central respectivo, (ii) disposiciones mediante las

cuales un cierto porcentaje de las divisas que componen un

104 para una més amplia exposicitn del tema ver: F, A. Mann,

El aspecto
. Fondo de Cultura Econémica, la. ed., México, 1986, p&g. 411
y es.
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crédito debe ser depositado por la empresa residente en el
banco central correspondiente y (iii) prohibiciones de
acceso al mercado local de capitales aplicables a 1los
extranjeros.

El alcance que las diferentes legislaciones nacionales
dan al control de cambios varia. Usualmente sancionan los
actos realizados en contra de este tipo de provisiones
mediante la nulidad del contrato o con multas.

Podemos afirmar en consecuencia, que cuando existan
regulaciones de control de cambios en el pais del deudor,
poca simpatia puede esperarse por parte de sus tribunales,
los cuales aplicaran dichas regulaciones, sin tomar en

consideracién la ley aplicable al contrato.l05

3.4(2) Corresponsales extranjeros de los factores

para poder operar el factoring directo de exportacién
exitosamente, se requiere la colaboraci6én de un buen
corresponsal en cada pais en el que se tenga un acreedor
que requ;era la cobranza de deudas, el factor de
importaci6n deberd estar familiarizado con las dificultades
que surgen en las ceslones sucesivas.

Los corresponsales deben conocer a profundidad los
conceptos juridicos relativos a la proteccién del

cesionario contra las reclamaciones de terceras partes,

105 p, wood, Op. Cit. 15, p&g. 132 y ss.



incluyendo aquellas que surjan por insolvencia del cliente.
Sobre este punto, cabe suponer que dichas consideraciones
probablemente sean efectuadas de acuerdo a la ley del pais
del deudor.

El corresponsal debe estar dispuesto a prestar su
asistencia en la solucién de disputas derivadas de
contratos de compraventa.

La unica alternativa viable por el momento, es la
membresfia a una cadena y la utilizacién de sus

corresponsales.

3.4(3) Conflicto de leyss

La conciliacién de normas incompatibles es tarea
fundamental y atn inconclusa de la técnica del Derecho
Internacional Privado, disciplina que se ahoga en
apasionantes problemas-laberinto buscando criterios para
solucionar" conflictos de leyes" entre ordenamientos de
distintos Estados.106

El conflicto de leyes es un tema evidentemente
complicado. Al respecto, resulta interesante mencionar el
comentario de uno de 1los jueces mas eminentes de los
Estados Unidos!®? cardozo J., en el sentido de que "...el

juez promedio, al verse confrontado con un problema de

106 Jorge Gaxiola Moraila, b
od . Tésis Profesional, Escuela lex:u de Darecho, México,

1986, pag. 123.

107 . wood, Op. Cit. 15, pAg. 1.
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conflicto de leyes, se siente casi completamente perdido y
al igual gque un hombre que se ahoga, buscard con
desesperacién asirse a lo primero que encuentre a mano."

Desde gue el Juez Cardozo expresé su lamentacién en
1920, 1las reglas del Derecho Internacional Privado que
afectan las transacciones financieras, han tenido un
acelerado desarrollo, lo cual ha generado una gran cantidad
de precedentes judiciales, doctrinarios y legislativos. La
impresionante acumulacién de esas fuentes ha contribuide
poco a dar claridad o simplicidad al tema.

B&sicamente existen dos etapas en este proceso:

a) La primera es la determinacidén del sistema
juridico que regula un asunto en particular. Este es el
campo del Derecho Internacional Privado.

b) La segunda consiste en interpretar el contenido
de la ley determinada. Este es el campo del sistema
ﬂur!dico nacional involucrado.

En el Derecho Internacional Privado, la ley que rige
al contrato, es aquella que 1las partes expresamente
convinieron o a falta de disposicién en ese sentido, el
sistema legal mas significativamente ligado al mismo.

La posibilidad que tienen las partes para determinar
la ley aplicable, en virtud del principio de autonomia de
la voluntad, es relevante pues confiere un alto grado de
certeza sobre los términos esenciales del contrato, y evita
que las partes estén en suspenso hasta que los tribunales

decidan en cual de ellos se resolverin las eventuales



disputas que surgan del cumplimiento o interpretacién del
contrato.

‘Pr&cticamente todos los derechos nacionales
desarrollados, reconocen que los contratos deben estar
regulados por algln sistema juridico en particular, esto es
la ley de Francia o Nueva York, o inclusive por los
principios generales del derecho reconocidos por las
naciones civilizadas. A pesar de ciertas voces en
contrario, resulta imposible la existencia de un acuerdo en
el vacio legal o de un contrato completamente
autoregulatorio y autosuficiente. Unas cuantas pé&ginas
mecanografiadas no pueden contener todas las respuestas a
la complejidad de las circunstancias juridicasi®8,

En el caso de ausencia de eleccién expresa de las
partes de una ley aplicable, los tribunales generalmente
primero intentan determinar si existe alguna eleccién
t&cita. En caso contrario, pueden optar por determinar la
ley aplicable mediante un método flexible, tal como el

. centro de gravedad del contrato, o uno rigido, como el
lugar de contratacién.

De manera enunciativa podemos decir que las
principales teorias son las de: (i) elecci6én t&cita o
implfeita, (ii) centro de gravedad, (iii) las diversas
llamadas "policy interests theories™, las cuales han

recibido un gran impulso por parte de los académicos

108 rhidem. pag. 1.
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norteamericanos y que constituyen aproximaciones de tipo
flexible a estos problemas, (iv) presunciones rigidas,
tales como el lidgar de residencia, o la nacionalidad de la
ley del lugar de contratacién o ejecuci6én, (v) la regla de
la validacién y (vi) 1la lex fori.

Por la importancia que puede tener principalmente para
los enfoques de tipo rigido, es importante mencionar que
los tribunales han desarrollado reglas para determinar la
localizacién de los intangibles, como es el caso de las
deudas.

Los derechos ejercitables contra terceros, respecto
del cumplimiento de una obligacidn o en relacién con una
cosa mueble o bienes inmateriales, llamados en el common
law "choses of action"!9?, se consideran ubicados en el
lugar del pais en que son suceptibles de recuperaci6n o en
el que pueden ser ejecutados.

Para enunciarlo de forma general, las deudas se sitGan
en el lugar de residencia del deudor. Sin embargo, el
contrato que regula la deuda puede contener una disposicién
en contrario, o si el plazo para el pago de la deuda no ha
vencido, é&sta no puede ser ejecutada.

En virtud de que resultaria imposible gque un factor
determinara sus probables derechos, en relacién con la
totalidad de las créditos en masa que adquiere, bastar& con

que tome las precauciones necesarias para gque la

109 Guillermso Cabanellas de las Cuevas y Eleanor C. Hoague, Op. Cit.

28, phg 106. .



transmisién y cobro de éstos pueda ser efectuada, a tal
aefecto los puntos a considerar son los siguientesii®:

a) La validez de la cesién entre el factor Yy su
cliente, asi como la ley aplicable a la solucidén de
controversias entre el factor y su cliente o entre el
factot Yy su corresponsal ubicado en una jurisdiccién
diferente (al cual le fueron subsecuentemente cesionadas
las deudas);

b; los derechos del factor sobre las deudas cesionadas
cuando una persona ha sido designada para administrar la
propiedad y negocio del cliente insolvente;

c) la validez de la cesién frente a terceras partes
interesadas en ella. En relacién con este punto es
especialmente relevante el tema del registro o 1la
notificacién para el establecimiento de lo relativo a la
prelacién; y

d) la validez de las cesiones entre el factor y el
deudor y los derechos correlativos del deudor.

Ya se trate del factoring confidencial o con
notiticacgbn a los deudores, las dificultades y riesgos en
torno a esos cuatro puntos deben ser tomadas en
consideracién por el factor. La falta de notificacién, en
la modalidad de descuento de facturas, agrava la situacién
sobre todo cuando es el factor gquién debe realizar 1la

cobranza.

116 5, 8alinger, Op. Cit. 61, pig. 258 y ss.
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ESs recomendable, por lo tanto que todas las cesiones
hechas por el cliente al factor, reunan los requisitos de
validez requerijidos por la ley del pais del deudor (en
adicién a que sean validas bajo la ley del pafs Adel
cliente), asf como 1las formalidades correspondientes.
También, es importante gue todos los contratos de venta que

realice el cliente, expresen la ley aplicable a los mismos.

3.5 Desarrollos recientes del factoringl!l!

3.5(1) En los dltimos afios, se ha desarrollado
enormemente en los Estados Unidos el financiamiento de
deudas comerciales mediante el descuento privade de
facturas, sin ningGn servicio administrative, ni seguro
contra cuentas incobrables. El1 auge de esta modalidad
llamada "accounts receivable financing", se debe
fundamentalmente a la adopcién por todos los estados de la
unién americana del UCC. Esta tendencia muestra continuidaa
a futuro.

El factoraje abierto, sin recurso contra el cliente en
caso de insolvencia del deudor, continub su desarrollo en
aquellos sectores en los que los agentes mercantiles habian

sido tradicionales. Esto es, en los negocios relacionados

111 5, Balinger, Op. Cit. 61, p&g. 10 y ss.



i %,
con la industria textil, del vestido, del calzado, muebles,
juguetes y otros bienes de consumo perecederos.

Sin embargo, al final de los sesentas, la provisién de
este servicio en esos sectores, habia alcanzado su grado de
saturacién. Los esfuerzos para expandirlo a otros sectores
no tradicionales han sido infructuosos, en parte debido a
la falta de informacién spbre los deudores existentes y
potenciales, dado el alto costo y enormes dificultades que
el desarrollo de archivos informativos sobre los nuevos
sectores presenta. o

La dificultad de penetrar en esos otros se'ctores, se
ha visto agravada por la presi6n que la severa competencia
entre los factores, impone sobre los m&rgenes de ganancia.
Por todo ello 1la figura de los ‘“accounts receivable
financing®, continGa siendo el principal punto de
desarrollo del factoring en su sentido m&s amplio en los
Estados Unidos.

Es posible que las disposiciones para el factoring a
través de las fronteras nacionales, traigan consigo un
nuevo impa}:ﬂ en el desarrollo de este servicio fuera de los
sectores tradicionales. En el factoring internacional es
usual gue el factor de un cliente exportador utilice los
servicios de un factor corresponsal en el pais de
importacién para garantizar el cobro de las deudas.

El desarrollo del factoring por los exportadores del
Lejano Oriente, puede ser un elemento decisivo para que el

factoring se extienda a esos sectores. A fin de poder



proporcionar los servicios esperados por sus corresponsales
Asidticos, los factores estadounidenses deber&n ampliar la

base de sus operaciones.

3.5(2) Por lo que se refiere a Buropa Continental,
el factoring se ha desarrollado grandemente en las Gltimas
tres décadas, sobre la base del financiamiento a empresas
domésticas, y en materia de comercio exterior como
financiamiento y proteccién contra deudas incobrables.

Con excepcién de Alemania, Bélgica y los Paises Bajos,
el principal desarrollo ha sido el factoring, sin o con
notificacién y con recurso, por lo que no es usual que
proporcionen proteccién contra cuentas incobrables. Esto se
debe a que el uso de los seguros de crédito se encuentra
ampliamente difundido.

Podemos afirmar que la asimilacién del factoring no ha
sido pareja en Europa. A partir de la ripida adopcién de la
figura por los paises escandinavos, especialmente Buecia,
en los sesentas y setentas, hemos pasado a una mds pronta
asimilaci?n en Italia, pais responsable de la mitad del
volumen de las operaciones de factoring en el
continente, 112
Contrariamente a lo que sucede en el resto del

continente, en Alemania el factoraje sin recurso es el nis

112 Giusepe Fauceglia, "El contrato de factoring en la préctica
italiana”, v,
Nim. 72, Madrid, curso 1986-1987, pags. 199 a 230.



difundido, debido a 1la decisién Jjurisprudencial de
considerar en esta modalidad un derecho de garantia sobre
deudas.

La wutilizacién del factoring por parte de las
exportadores, estd motivada no s6lo por el financiamjento,
sino también por la garantia de pago inmediato sin riesgo
de incumplimiento.

Aguellos gue debido a su escasa extensién cuentan con
mercados mids pequefios, como es el caso de los Paises Bajos
y Bé&lgica, se han caracterizado por un mayor desarrollo de

las operaciones de factoring internacional.

3.5(3) Es de todos conocido que los paises del
sureste Yy este de Asia, exportan una gran cantidad de
bienes de consumo a Europa y Norteamérica. Hasta el
principio de la década pasada, el principal instrumento gque
utilizaban era la carta de crédito, con la finalidad de
asegurar el pago de sus mercancias por los importadores.

sin embargo, la reticencia por parte de los
importado;es a utilizar dicho documento, basada en su
inconformidad de adquirir el compromiso de pago por
anticipado de bienes que no han tenido ni siquiera 1la
posibilidad de inspeccionar, ha obligado a los exportadores
a voltear los ojos al factoring. Por ello el factoring de
exportacién es la modalidad de mas fuerte aplicacién en esa

regién.
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3.5(4) A partir de 1960, el factoring en el Reino
Unido se ha venido realizandoe de manera abierta,
notificando a 1los deudores y realizando el cobro
directamente a los clientes.

Actualmente, los cuatro bancos mds grandes del Reino
Unido, son propietarios de sus propias empresas de
factoring., La inclusién del factoring, dentro de los
servicios financieros de los bancos, ha sido interpretada
como "asset based financing”, es decir, como un
financiamiento basado en la posesién de activos, y no como
un servicic administrativo y de gestitén de cobranza.

A diferencia de otros paises de Europa y del Lejano
oriente, el factoring internacional en el Reino Unido no ha
aumentado su participacién en el mercado. Esto se debe a
que la mayoria de los bienes que exporta el Reino Unido no

son apropiados para el factoring.



CAPITULO CUARTO

LA CONVEMCION DE FACTORING INTERNACIONAL

DEL UNIDROIT



4.1 Antecedentes

Aunque pudiera parecer que la expansién del factoring
doméstico en los Estados Unidos, el Reino Unido, Europa y
Asia a partir de los sesentas, necesariamente traeria
consigo un desarrollo iqualmente notable en el planc
internacional, este no ha sido el caso.l!?

La raz6n predominante de su limitado crecimiento
internaciqnnl radica en que hasta antes de la Convencién,
con la excepcién de los Estados Unidos e Inglaterra,_

aquellos paises en los cuales era practicado no hablan

113 . R. Alexander,Op. Cit. 99, p&g. 363.

El volumen nacional da factoring en leos Estados Unidos excedié los 4.4
billones de d&lares en 1987, en el Relno Unido se incrementd en un 18% y
equivalid a 8.7 billones, asimiemo el volumen de factoring fuera de los
Estados Unidos se increment6 en un 22%.

De acuerdo a las esatadisticas de Factore Chain Internaticnal, el
factoring doméstico en 1986 equivalié a $7.7 billones de dSlares, en tanto que
el internacional alcanzé unicamente 6 millones.
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adoptado reglas especiales para el factoring doméstico.

En esas condicicnes, los factores dependian para la
realizaci6én de sus actividades, principalmente de la
aplicacién de los diversos cédiges civiles y mercantiles
nacionales, que difieren enormemente de un pals a otro.

Dada la ausencia de reglas uniformes de naturaleza
internacional aplicables a la materia, las incertidumbres
juridicas producidas por las leyes nacionales que deberian
regular la validez de las cesiones y demis aspectos del
factoring, hacian del &mbito internacional un lugar
riesgoso para las operaciones de los factores.il?

A fin de ilustrar las complejidades de la situacién,
podemos utilizar el siguiente ejemplo propuesto por M. R.
Alexander:

Un proveedor en un pais A (el Cliente) tiene un
contrato de factoring con un factor en el pafs A, con base
en el cual le da servicio en relacién con todas sus
exportaciones al pais B a través de un factor de
importacién.

El contrato de factoring contiene una cliusula gque
sefiala gue las leyes del pais A regular&n las relaciones
entre el factor y su cliente. Sin embargo, no regula 1las
eventualidades juridicas que pueden sucitarse entre el
factor y el deudor.

En el supuesto que el deudor después de ser notificado

114 1pidem, p&g. 363.



sobre la cesién de su crédito al factor, incumpla su
obligacién de pagar al factor de importacién, resulta
confusa la determinacién relativa a la aplicabilidad de las
leyes ya sea del pais A 6 del B para resolver la disputa.

Adicionalmente, las leyes de ambos palses pueden estar
abiertas a2 la interpretacién y requerir la determinacién de
las causas gque motivaron el incumplimiento del deudor, que
pueden ser la quiebra, negligencia, fraude, incumplimiento
del contrato o el pago directo del proveedor al cliente en
desacato a la notificacién que le fue efectuada.

Los dilemas juridicos que enfrenta el factoring
internacional pueden verse exacerbados por la frecuente
incertidumbre de 1las leyes aplicables. No obstante 1la
designacidn contractual de una ley aplicable a las disputas
entre las partes contratantes (el cliente y el factor),
dicha eleccién no se aplica necesariamente a los derechos
y obligaciones del deudor.

La ausencia de una regulacién internacional de estas
cuestiones, colocaba al factor a merced de los principios
del Derecho Internacional y de 1los tribunales que
eventualmente fueran llamados para conocer las
controversias.

En el caso de que no fuera posible determinar que
leyes son aplicables, el factor deberia operar de acuerdo
a las leyes de ambos paises, lo cual resulta una tarea
costosa y précticamente imposible.

Es factible que surjan complicaciones en 1la
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determinacién del derecho aplicable a las cesiones, ya sea
del proveedor al factor de exportacién o del factor de
exportacién al de importacién. Las preguntas que surgen en
ese casa son: a) si la totalidad de la operacién esté
regulada por la misma ley sustantiva de un pais, 6 b) si
la misma 6 diferentes leyes sustantivas nacionales,
regulan la determinacién de que la invalidez de una de las
cesiones afecte la validez de la otra. ‘

Esto es, en caso gque la cesién efectuada por el
proveedor al factor de exportacién sea considerada inv&lida
por la ley nacional que los regula, determinar si tiene
validez bajo la ley nacional del importador la cesiébn que
realice a su vez el factor de exéortacion al de
importacién. Adicionalmente, si la ley sustantiva del
pais del deudor se aplica a ambas cesiones, el factor de
importacién podr& solamente beneficiarse de la asignacién
cuando el proveedor y el factor de exportaciébn cumplan con
lo establecido por la legislacién nacional sustantiva
aplicable al domicilié del deudor.

Por otra parte, la ley nacional del domicilio del
deudor puede contener una regla de conflicto de leyes que
reconozca la ley del pais en el que la primera cesién
ocurrié, o la ley designada en el contrato de factoring,
pero aplica su propia ley para determinar la validez de 1la
segunda, asi como los derechos y medios de defensa del

deudor.



4.2 Objetivos y expectativas de la elaboracién de

una regulacién uniforme del factoring internacional

Los problemas y necesidades planteadas, constituyen
los antecedentes y motivaciones que subyacen a la
elaboracién y adopcién en 1988 de la Convencién de
factoring internacional por 59 naciones.

Las divergencias legales y de practicas comerciales a
que he hecho referencia a lo largo del presente trabajo,
tienen el efecto de encarecer los costos de operacibn del
servicio de factoring, mismos que los factores repercuten
a sus clientes.

Por consiguiente, la elaboracién de una regulacién
uniforme que brinde solucién a los problemas e
incertidumbres existentes, dada la competencia entre los
factores gue participan en el mercado internacional, se
' reflajar& necesariamente en una disminucién de costos y
precio del servicio.

La importancia de estas consecuencias para el comercio
1nternaciqnal y las empresas que actGan en ese mercado, asi
como finalmente para las economias nacionales, resultan
evidentes.

A fin de remediar log problemas comentados y facilitar
la expansién del factoring internacional, la comunidad
internacional requeria proporcionar un marco legal
apropiado para este tipo de operaciones.

Las siguientes consideraciones pueden servir de
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referencia para evaluar las caracteristicas deseables de

dicho marco legal.

4.2(1) Entre los objetivos de tipo general a
ser alcanzados por la regulacién uniforme del factoring
internacional, podemos mencionar:

a) La eliminaciétn de Dbarreras domésticas que
desalentaban el uso del factoring internacional.

b) Quizd uno de 1los m&s importantes, es el
mencionado en el proemio de la Convencién, en el sentido de
encontrar un justo equilibrio de intereses entre las partes
que intervienen en la relacién de factoring.

c) El tercero y filtimo de los objetivos de caricter
general a que haré& mencién, resulta relevante por sus
aefectos en nuestro derecho, me refiero a la regulacidén del
factoraje financiero en la LGOAAC.

No obstante que la Convencién se aplicaria idnicamente
a las transacciones de tipo internacional por considerar
que asi seria adoptada por un mayor nfimero de paises , una
funcién secundaria es la de servir como ley tipo, para
aguellos g;axses que deseaban revisar o desarrollar sus

leyes respectivas.

4.2(2) Resulta esencial preservar el caricter
uniforme, valga la tautologia, de las normas uniformes de
Derecho Mercantil Internacional, gque con frecuencia es

desvirtuado por interpretaciones jurisdiccionales



divergentes. La predecibilidad de estas requlaciones radica
precisamente en su interpretacién y aplicacién uniforme,
avitando en lo posible las incertidumbres generadas por los
diversos sistemas nacionales.ll®

Dado que 1a existencia de interpretaciones y
aplicaciones divergentes de los textos de regulacién
uniforme es una realidad, es importante dedicar un poco de
atencién a este tema que por su importancia ameritaria un
estudio aparte.

En relacién con 1la regulacién uniforme resulta
ilustrativo el estudio de A. Malintoppi, sobre 1la
interpretacién uniforme, no s6lo por la precisién de la
metodologia gque propone para inducir ese resultado -
medidas preventivas que pueden ser tomadas durante la
redaccién de los textos, tales como las definiciones, los
reportes explicativos, las minutas oficiales, la revisién
de traducciones; las medidas preventivas posteriores a la
redaccién, el intercambio constante de informacién sobre
las divergencias de interpretacién, las consultas previas a
la ratificacién, el seguimiento de las regulaciones
nucionale;; y las medidas preventivas mediante la revisién
de los textos en los gue se ha detectado una ambigua o
errénea redaccién-, sino también por el tratamiento ameno

y erudito del mismo.

135 pntonio  Malintoppi, “The Uniformity of Interpretation of

Internacional Conventions on Uniform Laws and of Standard Contracts", en

The
International Amsociation of Legal

Sources of the Law ij International Trade,
Sclences, Stevens and Sons, Londres, 1964, p&g. 127 y es.

30
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El estudio de Malintoppi, se refiere principalmente a
los textos de convenciones internacionales o leyes modelo
en el sentido estricto de estos términos, sin embargo
también resulta aplicable a los contratos tipo, ya que su
utilizacién inevitablemente conlleva su interpretacién.

Al menos desde un punto de vista puramente tebérico, es
justificable el uso de las técnicas y principios propios de
un determinado sistema juridico a fin de orientar 1la
interpretacién de un texto en particular. En dicha tarea
resulta dificil, si no imposible al intérprete, disociarse

de la dogm&tica juridica que le es propia.

4.2(3) En virtud de gque todo régimen juridico
uniforme, deberad estar disefiado para dar respuesta a los
problemas que previsiblemente se presentarin, es importante
determinar la naturaleza de las ralaciones entre las

116 y 1os riesgos que msumirén:

partes

i) las partes del contrato de compraventa, comprador
Yy vendedor;

ii) .las partes del contrato de factoring, el cliente
y los factores de exportacién e importacién;

iii) las partes resultantes de la venta o cesién de
deudas por el vendedor/cliente del factor, es decir el
factor y el comprador/deudor; y

iv) el factor y acreedores potenciales.

116 ., R, Alexander, Op. Cit.99, p&g. 365 y 366.



Fundamentalmente, dicho régimen debe determinar de
antemano y con toda claridad los riesgos gque las partes
asumirdn. La asignacién cuidadosa de 1los riesgos del
factoring, contribuir& decisivamente a convertir a esta

operacién en un atractivo y redituable mecanismo de

financiamiento de las transacciones comerciales
internacionales.
4.3 La elaboracién de la Convencién

4.3(1) El punto de partida para la regulacién

uniforme del factoring, lo constituyé la decisién del
Consejo de Gobierno del UNIDROIT, de incluir en el programa
de trabajo del pericdo 1975-1976'17, el estudic de las
cesiones de créditos en general y del factoring en
particular. A tal efecto se orden6 la realizacién de un
andlisis de dichos contratos, gque estableciese 1las
posibilidades de unificacién.

El estudio preliminar fue presentadec en 1976. Se
acordb su difusién y se acompafi6 de un cuestionario
dirigido a operarios de factoring. Asimismo se establecié
un reducido grupo de estudio, integrado por académicos y
practicantes del factoring, que se encargaria de analizar
los resultados del cuestionario y de elaborar un proyecto

de regulacién uniforme. Las conclusiones de este grupo

117 paprerc de 1974, Sesién quincuagéaima tercera del Consejo.
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fuéron presentadas en 1983112, junto con un borrador
preliminar de reglas uniformes y un estudio preliminar
sobre las mismas.

El grupo de estudio determiné que debido a las grandes
diferencias de los sistemas juridicos, 1la 1labor de
unificacién deberia 1limitarse, a buscar la deseable
uniformidad del factoring internacional. Intentar la
regulacién de las operaciones domésticas de factoring,
podria suscitar el rechazo de diversos paises, ya que
implicaria modificar principios juridicos arraigados en
ellos y de aplicacién mas general que las meras o‘peraciones
de factoringl?,

Asimismo, se acordé que 1la forma del futuro
instrumento fuera la de una convencién internacional.

A lo largo de las sesiones de trabajo se consider6 en
repetidas ocasiones la potencial influencia gque la futura
Convencién tendria sobre las distintas legislaciones
nacionales.

Por lo gue toca a la metodologia de trabajo, se
precisé que el borrador de la Convencién se limitaria a los
aspectos ‘centrales de las operaciones de factoring;
bisicamente, a la cuestién de las cesiones, asi como a
sentar los principios @minimos que regularian los

principales problemas detectados.

118 Mayo de 1983, Seslén sexagésima segunda del Consejo.

119 ynIDROIT Explanatory Report, Study LVIII-Doc. 33, Roma, 1987.



La mecénica de las cesiones se limitS a las relaciones
entre las tres partes directamente interesadas - cedente,
cesionario y deudor -, omitiendo lo relacionado con
terceros.

Por ello se excluyé una disposicién, que habia sido
incluida al inicio de 1los trabajos, referente a la
responsabilidad del factor g_gcia terceros por dafos
causados por bienes que hubiesen pasado a su propiedad.

En virtud de la extrema complejidad que la cuestién de
la prelacitn de derechos entre el factor y terceras partes,
se acordbé no incluir reglas sustantivas o de conflicto de
leyes. Se previ6 que esta omisién provocarfa criticas en el
sentido de que la Convencién habia fallado en dar una
respuesta al problema.

También se considers innecesaria la formulacién de un
contrato modelo de tactoring, para uso del factor y su
cliente, porque dicha relaciétn deberia ser regulada en
funcién de la libertad de las partes para contratar.l!??

Dado el grado de avance de los trabajos del grupo, los
documentos elaborados fueron presentados a la consideracién
de los Estados miembros del UNIDROIT, solicit&ndoles sus

observaciones.

4.3(2) Como consecuencia, en 1984 se formé un

comité de “"expertos gubernamentales", integrado bisicamente

120 pj40 Prignani, “"L’avan-progettc di legge uniforme sul factoring

internarionale™, Rivista di digitto civile, Padda, Aflo XXIX, 1983, pdg. 104.
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por representantes diplom&ticos, asi como por funcionarios
de los ministerios de justicia y comercio de los paises
miembros, representantes de organizaciones internacionales
y agrupaciones profesionales dedicadas al factoring
internacional.

Royston M. Goode, fue elegido para encabezar el
comité, gque en tres sesiones sostenidas en la ciudad de
Roma'?l, elabors el borrador final de la Convencién.

Durante la elaboracién de la Convencién, se tuve en
consideracién guardar la mayor armonia y consistencia
posibles con 1la Convencién de Viena en materia de
compraventa internacional. Toda vez que las operaciones
reguladas por la Convencién de factoring internacional,
serian el resultado de transacciones sujetas a 1la
Convencién de Viena.

La preocupacién sefialada, se evidencié de diversas
maneras: primeramente, en la estructura del borrador, como
puede apreciarse en el orden de los articulos; algunas
veces en las reglas contenidas en determinados articulos;
y finalmente, cuande fue posible, en la terminologia
utilizada con miras a lograr la armonizacién de conceptos
regulados por otros instrumentos juridicos internacionales

que se ocupan de cuestiones relacionadasl??,

121 Las fechas de las sesiones fuéron, 22 al 25 de abril de 1985, 21 al

23 de abril de 1986 y 22 al 24 de abril de 1987 respactivamente.

122 yu1pROIT Explanatory report, Op. Cit. 119. pig. 7.



4.4 La Convencién de factoring internacional

La Conferencia Diplomdtica para la adopcién de las
Convenciones de factoring y leasing internacionales, fué
celebrada en Ottawa, canadda, del 9 al 28 de mayo de
198s.123

La participacién de la representacién mexicana fue
activa, como podrd verse cuandoc me ocupe de lo relativo a
la clédusula de no-cesién pactada en contratos de
compraventa.

De acuerdo al mecanismo contenido en el articulo 14,
la entrada en vigor de la Convencién seria el primer dia
del mes siguiente a la expiracién de un plazo de seis meses
a partir de la fecha del depdsito del tercer instrumento de
ratificacién, aceptaci6n, aprobacién o adhesién. Asimismo,
establece un plazo de seis meses para que entre en vigor en
los Estados que realicen alguno de dichos actos.

La Convencién fue finalmente adoptada el 28 de mayo de
1988, quedS depositada con el gobierno de Canada, anfitrién
del eventq, Yy su protocolo permanecié abierto para firma

desde esa fecha hasta el 31 de diciembre de 1990.

123 El anexo I del presente trabajo contiene tanto el Acta Pinal de
dicha conferencia Diplomética, como el texto oficial de 1la Convancién
respectiva. .
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4.5 An&lisis de la Convencién

A pesar de que el Comité no consideré la posibilidad
de agrupar los articulos bajo encabezados generales, como
lo habian venido haciendo otras convenciones de comercio
internacionall??, el texo definitivo de la Convencién si
lo hace de la siguiente manera:

I. Ambito de aplicacién y disposiciones generales, II.
Derechos y obligaciones de 1las partes, III. Cesiones
sucesivas y IV. Disposiciones finales.

Para los efectos del presente trabajo, no sequiré el
orden de los Capitulos utilizados en la Convencién, ya que
me expondria a reproducirla textualmente, preferi incluir
su texto en espafiol como Anexo II.

Considero que la estructura funcional propuesta por M.
R. Alexander, en su espléndido estudio sobre la
Convencién,?5 es la mis adecuada para realizar el

an4dlisis de la misma.

4.5(1) _Iniciaré, comentando los efactos deo la cléusula
de no-cesién pactada en los contratos de compraventa, sin
duda alguna, el punto mis controvertidoc en la elaboracién
de la Convencién.

bDurante una de las primeras reuniones en Roma, se

124 yN1pROIT Explanatory Report, Op. Cit. 119, phg. 7.
125 y, R. Alexander, Op. Cit. 99, p&g. 358 y ss.



incluyé una disposicidn contenida en el UCC, por virtud de
la cual la prohibicién para cesionar una deuda pactada en
un contrato de compraventa, no es aplicable a los derechos
del cesionario.}26

Tal disposicién, fue favorablemente acogida por varios
paises en las reuniones de expertos gubernamentales, por
considerar que auxiliaria a pequefios negocios exportadores
a contrarestar el enorme poder de negociacién e influencia
de los grandes compradores, ademds de pernitirles a los
exportadores financiar sus exportaciocnes sobre bases
crediticias saludables.!?’?

Sin embargo, las representaciones de Francia, Hungria,
los Paises Bajos, Filipinas y México, se opusieron a tal
disposicién , argumentando que limitaba la libertad para
contratar de las partes, y que inclinaba la balanza en
favor del factor, en aquellos casos en los gue existiera
una razdn justificable para prohibir las cesiones de los
créditos.

En favor de la disposicién original, se argument6 que
el reconoc_imianto de efectos a las cliausulas de no-cesién
afectaba los fundamentos del concepto mismo del factoring
internacional y ponia en peligro el éxito de 1la
convencién. Las reglas adoptadas en los articulos 6 y 18

son producto del compromiso entre esas dos posiciones

126 p, galinger, Op. cit. 61, pa&g. 269 y 270.
127 rpidem, pig. 270,

28
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irreductibles, por 1lo gque el resultado final es
insatisfactorio y constituye la mé&s seria limitacién de la
Convencién para facilitar el factoring internacional.

Para entender la importancia del problema planteado,
supongamos que un contrato de compraventa contiene una
cldusula de no-cesién (prohibiendo al vendedor cesionar los
créditos resultantes de la operaci6n), y el vendedor en
desacato de lo estipulado cesiona la deuda a un factor. El
factor, como parte normal de su operacién es cesionario de
créditos en masa, por lo que no estd en condiciones de
examinar cada contrate de compraventa para determinar la
validez de las cesiones.

En el momento en que el factor notifica al deudor la
cesién y le requiere el pago, éste se niega a reconocer la
validez de la cesién y en consecuencia a efectuar el pago,
argumentando incumplimiento a la cliusula de no-cesién.

Sin embargo resulta importante aclarar, que el efecto
combinado de las reglas contenidas en los articulos 6 y 18
otorga validez a la cesién efectuada por el proveedor al
factor, a pesar de la existencia de una cl4usula de
no-cesaién en el contrato de compraventa, salvo gue el
domicilio del deudor se encuentre ubicadec en un pais que
hubiese expresado reserva en los términos del articulo 18,
en cuyo caso se invalidaria la efectividad legal de 1la

cesionli?é,

128 . g. Alexander, Op. Cit.39, pAg. 367 y sa.



Como puede apreciarse, la aplicabilidad al cesicnario
de la clausula de no-cesién, afecta en Gltima instancia al
factor.

Por ello, resulta previsible que los factores se
nieguen a prestar sus servicios a' clientes gque exporten
bienes o servicios a Estados que hagan la reserva prevista
en los términos del articulo 18 de la Convencién. Esta es,
sin duda una infortunada consecuencia.l?®

Asimismo, podemos sefialar con base en el texto de los
articules de la Convenci6n, la validez de las cesiones en
agquellos casos que el contrato de compraventa no contenga
una cliusula que expresamente las prohiba, a pesar de que
el deudor se encuentre en un pais que hubiese realizado la
reserva.l3?

No obstante que el factor, en caso de conocer la

existencia de una cl&usula de no-cesién, podria tomar

- medidas para minimizar su efecto, la reserva contenida en

el articulo 18, contribuye poco a la wunificacién del

derecho en esta materia. La uniformidad dependera en gran
medida de que ningGn pais efectie la reserva,131

A pesar de la inhabjilidad de la cConvencién para

unificar las reglas relativas a las cliusulas de no-cesién,

el resto de sus contribuciones trasciende esta deficiencia.

129 ypidem, p&g. 369.
130 1hidem, pag. 370.
131 15 cual parece poco probable, vistas las posiclones de Austria,

rinlandia, los Palses Bajos y Suacia, en el sentido de reconocer la validez
de las cl&usulas de no-cesidn.
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Si bien es cierto, que las disposiciones antes comentadas
no aportan predecibilidad al factoring internaional,
tampoco modifican adversamente la situacién de

incertidumbre legal existente antes de la Convencién.!32

4.5(2) Por lo que toca a las disposiciones relacionadas
con el contrato de factoring, encontramos en ellas
importantes avances hacia la wunificacién del Derecho
Internacional Privado.

I. En relacién con la regulacién de las relaciones
contractuales entre el cliente y 1los factores de
importacién y exportacién, podemos decir en mérito de los
redactores de la Convencién, que interfieren 1lo nenos
posible en las mismas.

La regulacién de estos aspectos hubiera resulitado un
trabajo estéril, pues las partes estdn en condiciones de
variar o excluir la aplicacién de la Convencién en sus
relaciones contractuales.

Sin embargo aquellas areas que decidieron regular son
esenciales para el factoring internacional.

II. Por ejemplo, la Convencién ofrece una clara
definicién de factoring que evita su confusién con otras
operaciones.

Uno de los aclertos de la Convencién radica en la

amplitud de esta definicioén, que incluye al factoring sin

132 y, g, Alexander, Op. Cit. 99, p&g. 373,



recurso en sus diversas modalidades, brindando con ello un
marco juridico predecible para numerosas
transacciones.?33

La convencién establece tres requisitos para
considerar un contrato de factoring:

a) Primero, debe contener reglas para la cesién de
créditos surgidos de contratos de compraventa o de
servicios, exceptuando aquellas operaciones realizadas
principalmente para uso personal, familiar o doméstico.

Esta restriccién tienmen 1la intencién de excluir
diversas deudas que normalmente son incluidas en contratos
de factoring, a pesar de que el factoring se ocupa
principalmente de deudas comerciales, como es el caso de
deudas de profesionistas, universidades y dependencias
gubernamentales. 134

b) El factor o cesionario deberi realizar cuando menos
dos de las funciones siguientes:

i) 1a financiaci6n del proveedor, en particular
los préstamos y pagos anticipados;

ii) llevar las cuentas relativas a los créditos;

1ii) el cobro de los créditos; y

iv) la proteccién contra la falta de pago por
parte de los deudores.

¢) El tercer requisito, consiste en la notificacién de

133 gn 108 Estados Unidos llamado "accounts receivable financing".

134 . Salinger, Op. Cit. 61, pig. 267.
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las cesiones a los deudores.

IIXI. Por 1lo gque toca a la aplicacién de 1la
Convencién, su articulo 2 establece gue serd aplicable a
aquellos créditos cedidos en virtud de un contrato de
factoring gque surjan de un contrato de compraventa de
mercancias entre un proveedor y un deudor que tengan sus
establecimientos en Estades diferentes y: esos sean Estados
contratantes; o el contrato de compraventa y el de
factoring estén regidos por 1la 1ley de un Estado
contratante.

Iv. otro de los avances mids significativos de la
convencién, lo constituye la disposicién consistente en que
el contrato de factoring no requiere la designacién
individual de los créditos existentes o futuros cesionados
al factor, siempre que en el momento de la celebracién del
contrato o del nacimiento de 1los créditos éstos sean
susceptibles de identificacién. Asimsismo, establece que el
momento de la transferencia de los créditos futuros seré el
de su nacimiento.l3%

El efecto armonizador de esta norma es significativo,
pues en di;lersos Estados, incluyendo a los Estados Unidos,
se requiere de actos especificos de asignaciétn de cada
crédito futuro cesionado.

v. La Convencién también tiene el mérito de

determinar con toda precisién 1la posibilidad de que
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mediante el contrato de factoring, se efectle la
transmisién de todos o parte de los derechos del proveedor
derivados de la operacién de compraventa, tales como la
reserva de la propiedad de las mercancias por parte del
proveedor o cualquier otra garantfia establecida en su
favor.

vVI. No obstante, que la Convenciédn guarda silencio
respecto‘ de las relacicnes entre 1los factores de
exportacién e importacién, sus disposiciones son aplicables
a las cesiones sucesivas efectuadas entre ellos, siempre
que se realice la notificacién y que el contrato de

factoring no contenga su prohibicién expresa.l3€

4.5(3) Las relaciones del factor con el deudor, se
encuentran reguladas por los articulos 8 al 10 de 1la
Convencién.

Al igual que las disposiciones relacionadas con el
contrato de factoring, aestas raglas contribuyen
significativamente a 1a unificacién del Derecho
Internacicnal Privado.!3” E1 efecto combinado que tienen
estos articulos brinda certidumbre y predecibilidad a las
relaciones juridicas entre el factor y el deudor, que son
las Gnicas dos partes no vinculadas de manera contractual

en una transaccién de factoring.

136 prefculo 12

137 y, p, Alexander, Op. Cit. 99, p&g. 377 y »ss.
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Esta falta de una vinculacién contractual entre los
factores (de importacién y exportacién) y el deudor,
requeria de reglas explicitas que perx:nit:ieran el desarrollo
del factoring internacional. Al regular eficazmente las
relaciones entre los factores y el deudor la Convencién
proporciona el marco legal necesario para la utilizacién

del factoring internacional.

4.5(4) Resulta interesante comentar las relaciones del
factor con tercerosa, especialmente la posibilidad de que se
presenten disputas sobre la titularidad de los créditos que
le fueron cedidos al factor.

En opinién de las representacién de los Estados
Unidos, era necesario que la Convencién dispusiera de
normas sustantivas o de conflicto de leyes, para regular
las situacjones gque se pueden generar cuando existen
derechos preferentes sobre dichos créditos.

Los casos mds frecuentes gue se presentan en relacién
con el cliente/proveedor son: los terceros en el caso de su
gquiebra, el gobierno cuando interviene para confiscar sus
bienes, sus acreedores, la asignacién mGltiple de sus
créditos.

Sin embargo, la decisién de los redactores, fue la de
no incluir una disposicién sobre este problema, para
facilitar asf la _adopcién m&s amplia posible de 1la

Convencién.



4.6 valoracién critica de la Convencién

4.6(1) La evaluacién de la Convencién a través de los
comentarios que hasta aquif se han hecho, atendiendo a sus
aspectos funcionales y juridicos, revela mucho sobre sus
alcances y limitaciones.

En mérito de 1la Cconvencién, podemos decir que
constituye un marco juridico viable y bien articulado para
normar los aspectos contractuales de factoring
internacional, asi como las relaciones del factor con el
deudor.

En opinién de M. R. Alexander, las principales
limitaciones de la Convencién, se centran en lo comentado
al referirnos a las cléusulas de no-cesién pactadas en las
compraventas, y a la falta de una disposicién sobre la
solucidn de problemas relacjionados con derechos
preferentes.138

El hecho de gue después de quince afios de trabajo en
la elaboracién de la Convencién, no haya pedido formularse
una regla de conflicto de leyes, resulta indicativo de que
las incertidumbres existentes no fueron exageradas, ya gque
son producto de obstdculos formidables gque solamente sera
posible remover mediante el compromiso de los palses para
continuar la labor de unificacién,

Sin embargo, 1las contribuciones positivas de 1la

138 r1pidem, p&g. 385.
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° Convenciétn a la unificacién del Derecho Internacional

Privado no deben ser subestimadas. A pesar de sus alcances
limitades e imperfectos, es seguro que la Convencién
repercutird positivamente en numerosas transacciones
internacionales. Constituye en razén de sus
aportaciones, tales como la proteccién adecuada de los
deudores, un primer paso decisivo hacia el desarrollo de un
marco juridico uniforme que permita el funcionamiento del
factoring internacionall??,

Por ello la comunidad internacional haria bien en
acoger a la Convencién como una contribucién significativa
para el Derecho Internacional Privado, y en ratificar sus
disposiciones sin efectuar reserva alguna.

Para decirlo en pocas palabras, la Convencién ha
abierto la puerta a un nuevo desarrollo de las operaciones

de factoring internacionales.

4.6(2) La Convencién y el daorecho positivo mexicano

Al referir los objetivos secundarios de la Convencién,
comenté el propésito de servir de modelo a aquellos paises
que no contaban con una legislacién especifica del
factoring, para gue estuvieran en condiciones de

desarrollarla.

139 Eberhard Rebmann, “Das UNIDROIT-Ubereinkomen uber das

internationale Factoring, Otcawa 1988, {English Summary)”,

-]
621.

, J.C.B. Mohr (Paul Siebeck), 53, cuadernc 4, Tubingen, 1989, pdg.



La influencia de la Convencién en nuestro derecho
positivo es clara, como puede verse al compararla con el
Capitulo III bis de la LGOAAC. Podemos afirmar que no
existen contradicciones, ni diferencias notables entre los
dos textos.

El cuidado con el que la Convencién fue elaborada, a
efecto de ser susceptible su adopcién por el mayor nGmero
de paises posible, seguramente facilité la labor del
legislador mexicano para elaborar las normas de derecho
interno respectivas.

El car&cter concreto y especifico de la Convencién, se
refleja en una detallada reglamentacién, que a pesar de sus
deficiencias, brinda un marco predecible y seguro,
imprescindible para el desarrollo internacional del
factoring.

En mi opinién, no existen obsticulos de tipo juridico
para que nuestro pais ratifique la convencién, y resultan
evidentes las ventajas que traeria para el desenvolvimiento

de las actividades de factoring internacional.
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CAPITULO QUINTO

CONCLUBXONES



1. La principal tendencia del Derecho Mercantil
Internacional, apunta hacia la consolidacién de un derecho
uniforme a nivel de Derecho sustancial, por medio de
convenciones internacionales, de leyes-modelo, de la
jurisprudencia, de los usos, practicas y habitos
establecidos entre las partes contratantes, asi como de
reglas y modelos de contratos internacionales.

Este derecho uniforme tiene como finalidad estimular
Y proteger el comercieo internacional, sometiendo su
reglamentaéibn Yy la solucién de los conflictos que surjan
en su 4&mbito, a criterios y a disposiciones legales
unitarias.
2. Podemos afirmar, que la perspectiva general de la
tendencia hacia 1la uniformidad del Dereche Mercantil
Internacional es favorable, esto se debe fundamentalmente

al trabajo de las organizaciones internacionales abocadas
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a tan necesaria tarea.

La labor legislativa de estas organizaciones, resulta

cada vez mas importante. Actualmente, materias enteras
estén regidas por instrumentos internacionales, tales como:
el transporte maritimo, el arbitraje comercial, 1los
instrumentos internacionales de créditos y pagos, la
compraventa internacional de mercaderias, entre otras.
3. Dentro de este contexto, se han comentado a lo largo
del presente trabajo, los aspectos m&s significativos del
factoring y de la Convenciédn respectiva. Su meticulosa
elaboracién resulta instructiva para los interesados en la
materia, por ser un producto representativo del "know-how"
unificador del UNIDROIT.

La necesidad de contar con una regulacién uniforme,

que ofreciera soluciones a los problemas e incertidumbres
existentes, motivd la redaccién y adopcién de 1la
Convencién. Corresponde al UNIDROIT, el mérito de haber
decidido emprender la regulacién uniforme de este servicio
fundamental para alentar el comercio internacional.
4. Antegi de la Convencién, los paises en los que el
factoring era practicado, con excepci6én de los Estados
Unidos Y Canad4, no habfan adoptado reglas especiales para
el factoring doméstico. Por ello, los factores dependian de
la aplicacién de 1los diversos cédigos civiles y
mercantiles, para la realizacién de sus actividades.

El hecho de gque la Convencién influyera en la

regulacidn del factoraje financiero en nuestra legislacién,



ejemplifica el alcance de sus aportaciones.

S. En mi opinién, no existen obsticulos de tipo juridico
para que la Convencién sea ratificada por nuestro pais. Por
su potencial para convertirse en un catalizador del
comercio internacicnal, es deseable que la Convencién sea
incorporada a nuestro derecho interno, Ya gque constituye
sin duda alguna, wun marco Jjuridico viable y bien
articulado, para normar los aspectos contractuales del
factoring internacional, asi como las relaciones del factor
con el deudor.

6. A pesar de las limitaciones de la Convencién, tales
como su inhabilidad para unificar las reglas relativas a
las cliusulas de no-cesi6n y la ausencia de disposiciones
sobre acreedores preferentes de los créditos cedidos,
constituye un afortunado primer paso hacia la regulacién

uniforme del factoring internacional.
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ANEXO I



In additiocn the Secretary-General of the
Conference participated in the work of the
Steering Committee, at tha invitation of tha
Chairman
Committee of the Whole
Chairzman: Mr L. Saevén (Finland)
Firat Vice-Chairman: Mr J.-P. Beraudo (France)

Second Vice~Chairman: Mr M.A. Thiam (Guinea)

Final Clauses Committee
Chairman: Mr G. Brennan (Australia)

Vica-Chairman: Mr A. Amamchian (U.S.S.R.)

Drafting Committee
chaijrsan: Mr R.M. Goode (United Kingdom)

Members : Belgium; Brazil; China; Egypt:; France; Japan;
U.S.5.R.; United Kingdom; U.S.A.

Credentials Committee

Chajirzan: Mr W. Rolland (Federal Republic of Germany)

Mambers : Federal Republic of Germany:; Japan; Nigeria:;
: Switzerland; U.S.S.R.

10.- The Secraestary-General of the Confarence was
Mr M. Evans, Secretary-General of Unidroit.

11.~ The basic working materials used by the Conference and
its organs were the draft Convention on international financial
leasing as adopted by a Unidrcit committee of governmental
experts on 30 April 1987 with explanatory report prepared by the
Unidroit Secretariat (Study LIX - Doc. 48), the draft Convention
on international factoring as adopted by a Unidroit committee of
governmental experts on 24 April 1987 with explanatory report
prepared by the Unidroit Secretariat (Study LVIII~Doc. 33), the
draft final provisions capable of embodimant in the draft



Convention on international financial 1leasing drawn up by a
Unjidroit committee of governmental experts with explanatory notes
drawn up by the Unidroit Secratariat (Study LIX - Doc. 49), the
draft final provisions capable of embodiment in the draft
Convention on international factoring drawn up by a Unidroit
comnittee of governmental expaerts with explanatory notes drawn up
by the Unidreit Secretariat (Study LVIII - Doc. 34), togethaer
with the report of the working group of technical experts on
international financial leasing (Rome, 29 February 1988) prepared
by the Unidroit Secretariat (CONF.7/5). <The Conference and its
organs also considered proposals and comments by Governments and
international Organisations on the draft Convention on
international financial leasing (CCNF.7/3 and Addenda, CONF.7/4
and Addenda, CONF.7/W.P. 1-3 and CONF.7/C.1/W.P.l1~34}, on the
draft final provislons capable of embodiment in the draft
convention on international financial leasing (CONF.7/C.2/W.P. 1,
2, 4 and S) and on the draft Convention on international
factoring (CONF.7/6 and Addenda, CONF.7/7 and CONF.7/C.1/W.P.35-
48) .

12.~ The Conference assigned to the Committee of the Whole
the firat and second readings of the draft Convention on
international financial leasing, including the draft Preamble
thereto, Article P of the draft final provisions capable of
embodiment in the draft Convention on International financial
laasing, the draft Convention on international factoring,
including the draft Preamble thareto and an Article X, and
Article F of the draft final provisions capable of embocdiment in
the draft Convention on international factoring. The Conference
assigned to the Final Clauses Committee the first and second
readings of all but Article F of the draft final provisions
capable of embodiment in the draft Convention on international
financial 1leasing, all but Article F of the draft final
provisicons capable of embodiment in the draft Convention on
international factoring and the titles of the draft Convention on
international financial 1leasing and the draft Convention on
international factoring.

13.-~ On the basis of the deliberations recorded in the
summary racords of the Conference (CONF.7/5.R.4-5), the summary
records of the Committea of tha Whole (CONF.7/C.1/S.R.1-14) and
its report (CONF.7/C.1/Dec. 1) and the report of the Final
Clauses Committee (CONF.7/C.2/Doc.l), the Conference drew up the
UNIDROIT CONVENTION ON IRTERMATIONAL FINANCIAL LEASING.

14.- On the basis of the deliberations recorded in the
summary records of the Conference (CONF.7/S.R.6), the summary



FINAL ACT OP THE DIPLOMATIC CONFERENCE

FOR THE ADOPTION OF THE DRAFT UNIDROIT

CONVENTIONS ON INTERNATIONAL FACTORING
AND INTERNATIONAL FINANCIAL LEASING

1.~ The piplomatic Conference for the Adoption of the Draft
Unidroit Conventicns on International Factoring and Internaticnal
Financial Leasing was held in Ottawa, Canada from 9 to 28 May
1988.

2.~ Representatives of 55 States participated in the
Conterence, namely representatives of:

the People’s Democratic Republic of Algeria; tha People’s
Republic of Angola; Antigua and Barbuda; Australia; the Republic
of Austria; the Kingdom of Belgium; the Federative Republic of
Brazil; the People’s Republic of Bulgaria; the Republic of
Burundi; the Republic of Camercon; Canada; the Rapublic of Chila;
the People’s Republic of China; the Republic of Colombla; the
Republic of Cuba; tha Czechoslovak Socialist Republic; the
Kingdom of Denmark; the Dominican Republic; the Arab Republic of
Egypt:; the Republic of El1 Salvador; the Republic of Finland; the
Republic of France; the Federal Republic of Germany; the Republic
of Ghana; the Hellenic Republic; the Republic of Guinea; the
Hungarian People’s Republic; the Republic of India; Ireland:; the
Italian Republic; Japan: the Lebanese Republic; the United
Mexican States: the Kingdom of Morocce; the Kingdem of the
Netherlands; the Federal Republic of Nigeria; the Kingdom of
Norway: the Republic of the Philippines; the Polish People’s
Republic; the Portuguese Republic; the Republic of Korea; the
Republic of Senegal; the Kingdom of Spain: tha Demccratic
Republic of the Sudan; the Kingdom of Sweden; the Swiss
Confederation; the Kingdom of Thailand; the Republic of Turkey:
the Union of sSoviet Socialist Republics; the United Kingdom of
Great Britain and Northern Ireland; the United Republic of
Tanzania; the United States of America; the Republic of
Venezuela; the Socialist Federal Republic of Yugoslavia; the
Republic of Zaire.

3.~ Four States sent observers to the Conference, namely:

Malaysia; the Republic of Peru; the Republic of Uganda; the
Eastern Republic of Uruguay.



.-

The following intergovernmental Organisations were

rapresented by obsmarvers at the Conferencae:

the
the
the
the
the
the
the

5.~

Commission of the European Communities

Council of Eurxope

Hague Conference on Private International Law
Organization of American States

United Nations Commission on International Trade Law
United Nations Conference on Trade and Development
World Bank.

The following international non-governmental

Organisation was represented by an observar at the Conference:

the

6.~

International Maritime Committee.

The following international professional assoclations

ware represented by cbservers at the Conference:

Factors Chain International
the World Leasing Council.

The Conference elected Mr T.B, Snith (Canada) as

Presid;n:.

8.~ The Conference elected as Vice-Presidents the following
representatives:

Mr I. El-Kattan (Egypt)

Mr L. Réczei (Hungary)

Mr H. Rios de Marimdén (Chile)

Mr W. Rolland (Federal Fepublic of Germany)

Mr Z. Yuan (China).

9.~

The following committees were set up by the Conference:

Steering Committee

Chairman: The President of the cConfersnce

Members : The President and the Vice-Presidents of the

Conference and the Chairman of the Committee
of the Whole



records of the Committee of the Whole (CONF.7/C.1/S.R.15-21) and
its report (CONF.7/C.1/Doc.2) and the report of the Final Clauses
Commjittee (CONF.7/C.2/Doc.2) the Conference drew up the UNIDROIT
LCONVENTION ON INTERNATIONAL PACTORING.

15.~ The Unidreoit Convention on International Pinancial
Leasing, the text of which is set out in Appendix I to this Final
Act, and the Unidroit Convention on International Factoring, the
text of which is set out in Appendix II to this Final Act, were
adopted by the Conference on 26 May 1988 and opaned for signatura

at the closing session of the Conference on 28 May 1988. Both
Conventions will remain open for signature in Ottawa, Canada
until 31 December 1990¢. They were also opened for accession on
28 May 1988,

16.- Both Conventiona are deposited with the Government of
Canada.

IN WITNBSS WHEREOF the representatives,

GRATEFUL to the Government of Canada for having invited the
Confersnce to Canada and for its generous hospitality,

HAVE SIGNED this Final Act.

DONE at Ottawa, this twenty-eighth day of May, ocne thousand
nine hundred and aighty-eight, in a single copy in the English
and French languages, each text being equally authentic.

President

Saecretary-General



UNIDROIT CONVENTION ON INTERNATIONAL FACTORING

THE STATES PARTIES TO THIS CONVENTION,

CONSCIOUS of the fact that international factoring has
a significant role to play in the development of international
trada,

RECOGNISING therefore the importance of adopting
uniform rules to provide a legal framework that will facilitate
international factoring, while maintaining a fair balance of
interests between the different parties involved in factoring
transactions,

HAVE AGREED as follows:

CHAPTER I - SPHERE OF APPLICATION AND GENERAL PROVISIONS

Article 1

1.- This Convention governs factoring contracts and
assignments of recelvables as described in this Chapter.

2.- For the purpeses of this Convention, "factoring
contract™ means a contract concluded between one party (the
supplier) and another party (the factor) pursuant to which:

(a) the supplier may or will assign to the factor
receivables arising from contracts of sale of goods made between
the supplier and its customers (debtors) other than those for the
sale of goods bought primarily for their personal, family or
household use;

b) the factor is to perform at least two of the
following functions:

- finance for the supplier, including loans and
advance payments;

- maintenance of accounts (ledgering) relating to the -
recelvables;



- collection of receivables;
= protection against default in payment by debtors;

(c) notice of the assignment of the receivables is to
be given to debtors.

3.~ In this Convention references to "goods" and "sale of
goods" shall include services and the supply of services.

4.~ For the purposes of this Convention:

(a) a notice in writing need not be signed but must
identify the person by whom or in whose name it is given:

(b) "notice in writing"” includes, but is not limited
to, telegrams, telex and any other telecommunication capable of
being reproduced in tangible form;

(c) a notice in writing is given when it is received
by the addressee.

Article 2

1.- This Convention applies whenever the receivables
assigned pursuant to a factoring contract arisme from a contract
of sale of goods between a supplier and a debtor whose places of
business are in different States and:

(a) those States and tha State in which the factor has
its place of business are Contracting States; or

{(b) both the contract of sale of goods and the
tactoring contract are governed by the law of a Contracting
State.

2.- A raference in this Convention to a party’s place of
businessa shall, if it has more than one place of business, mean
the place of business which has the closest relationship to the
relevant contract and its performance, having regard to the
circumstances known to or contemplated by the parties at any time
before or at the conclusion of that contract.



Article 3
l.- The appiication of this Convention may be axcluded:

{a) by the parties to the factoring contract; or

(b) by the parties to the contract of sale of goods,
as regards receivables arising at or after the time when the
factor has been given notice in writing of such exclusion.

2.- Where the application of this Convention is excluded in
accordance with the pravious paragraph, such exclusion may be
made only as regards the Convention as a whola.

Article 4

1.= 1In the interpretation of this Convention, regard is to
be had to its object and purpose as set forth in the preamble, to
its intermational character and to the need to promote uniformity
in its application and the observance of good falth in
international trade.

2.- Questions concerning matters governed by this
Convention which are not expressly sattled in it are to be
settled in conformity with the general principles on which it ie
based or, in the abeance of such principles, in conformity with
the law applicable by virtue of the 1rules of private
international law.

CHAPTER II - RIGHTS AND DUTIES OF THE PARTIES

Article 3
As between the parties to tha factoring contract:

(a}) a provision in the factoring contract for the
assignment of existing or future receivables shall not be
rendared invalid by the fact that the contract does not specify



ther individually, if at the time of conclusion of the contract
or when they come into existence they can be identified to the
contract;

(b) a provision in the factoring contract by which
future receivables ara assigned operates to transfer the
receivables to the factor when they come into existence without
the need for any new act of transfer.

Article 6

l.- The assignment of a recaivable by the supplier to the
factor shall be effective notwithstanding any agreement between
the supplier and the debtor prohibiting such assignment.

2.- However, such assignment shall not be effective against
the debtor when, at the time of conclusion of the contract of
sale of goods, it has its place of business in a Contracting
State which has made a declaration under Article 18 of this
Convention.

3.~ Hothing in paragraph 1 shall affect any cobligation of
gocd faith owed by the supplier to the debtor or any liability of
the supplier to the debtor in respect of an asaignment made in
braach of the terms of the contract of sale of goods.

Article 7

A factoring contract may validly provide as between the
partias thereto for the transfer, with or without a new act of
transfer, of all or any of the supplier’s rights deriving from
the contract of sale of goods, including the benefit of any
provision in the contract of sale of goods reserving to the
supplier title %o the goods or creating any sacurity interest.



Article 8

1.~ The debtor is under a duty to pay the factor if, and
only if, thae debtor does not have knowledge of any other person’s
superior right to payment and notice in writing of the
assignnent: N

(a) is given to the debtor by the supplier or by the
factor with the supplier’s authority:

{b) reascnably identifies the receivables which have
been assigned and the factor to whom or for whose account the
debtor is required to make payment; and

(c) relates to recelivablaes arising.under a contract of
sales of goods made at or before the time the notice ia given.

2.=- Irrespective of any other ground on which payment by
the debtor to the factor dischargas the debtor from liability,
payment shall be affective for this purpose if made in accordance
with the pravious paragraph.

Article 9

1.~ In a elaim by the factor against the debtor for payment
of a receivable arising under a contract of sale of goods the
debtor may set up against the factor all defences arising under
that contract of which the debtor could have availed jitself if
such claim had been made by the supplier.

- 2.= The debtor may also assert against tha factor any right
of set-off in respect of claims aexisting against the supplier in
whose favour the receivable arose and available to the debtor at
the time a notice in writing of assignment conforming to
Article 8(1l) was given to the debtor.



Article 10

1.~ Without prejudice to the debtor’s rights under
Article 9, non-performance or defective or late performance of
the contract of sale of goods shall not by itself entitla the
debtor to recover a sum paid by the debtor to the factor if the
debtor has a right to recover that sum from the supplier.

2.~ The debter who has such a right to recover from the
supplier a sum paid to the factor in respect of a receivable
shall nevertheless be entitled to recover that sum from the
factor to the extent that:

{(a) the factor has not discharged an obligation to
make payment to the supplier in respect of that receivable; or

(b) the factor made such payment at a time when it
knew of the supplier’s non-performance or defective or late
performance as regards the goods to which the debtor’s payment
relates.

CHAPTER III - SUBSEQUENT ASSIGNMENTS

Article 11

1.- Where a receivable is assigned by a supplier to a
factor pursuant to a factoring contract governed by this
Convention:

{(a) the rules get out Iin Articles 5 to 10 shall,
subject to sub-paragraph (b) of this paragraph, apply to any
subsequent assignment of tha raceaivable by the factor or by a
subsequent assignee;

(p) the provisions of Articles 8 to 10 shall apply as
if the subsequent assignae wera the factor.

2.~ For the purposes of this Convention, notice to the
debtor of the subsequent assignment alsc constitutes notice of
the assignment to the factor.



Article 12

This Convention shall not apply to a subsequent
assignment which is prohibited by the terma of the factoring
contract.

CHAPTER IV - FINAL PROVISIONS

Article 13

1.~ This Convention is open for signature at the concluding
meeting of the Diplomatic Conference for the Adoption of the
Draft Unidrolt conventions on International Factoring and
International Pinancial Leasing and will remain open for
signature by all States at Ottawa until 31 Decembar 1990.

2.~ This Convention is subject to ratification, acceptance
or approval by States which have signed it.

3.~ This Conveéntion is open for accession by all States
which are not signatory States as from the date it is open for
signature.

4.~ Ratification, acceptance, approval or acceasion is
effected by the depoait of a formal instrument to that effect
with the depositary.

Article 14

l.- This Convention enters into force on the first day of
the month following the expiration of six months after the date
of deposit of the third inastrument of ratification, acceptance,
approval or accession.

2.- For each State that ratifies, accepts, approves, or
accedes to this Convention after the deposit of the third
instrument of ratification, acceptance, approval or accession,
this Convention énters into forca in respect of that State on the
first day of the month following the expiration of six months



after the date of the deposit of its instrument of ratification,
acceptance, approval or accession.

Article 15

This Convention does not praevail ovaer any treaty which
has alre=ady been or may be entered into.

Article 16

1.- If a Contracting State has two or more territorial
units in which different systems of law are applicabla in
relation to the matters dealt with in this Convention, it may, at
the time of signature, ratification, acceptance, approval or
accession, declare that this Convention is to extend to all its
territorial units or only to one or more of them, and may
substituta its declaration by another declaration at any time.

2.- These declarations are to be notified to the depomitary
and arae  to statae oxpressly the territorial units to which the
Convention extends.

3.- If, by virtue of a declaration under this article, this
Convention extends to one or more but not all of the territorial
units of a Contracting State, and if the place of business of a
party is located in that State, this place of business, for the
purposes of this Convention, is considered not to bea in a
Contracting State, unless it is in a tarritorial unit to which
the Conventlon extends.

4.- If a Contracting State makes no daclaration under
paragraph 1, the Convention is to extend to all territorial units
of that State.

Article 17

1.~ Two or more Contracting States which have the same or
closely relatad legal rules on natters governed by this



Convention may at any time declare that the Convention is not to
apply where the supplier, the factor and the debtor hava their
placea of business in those States, Such declarations may be
made jointly or by reciprocal unilateral declarations.

2.- A contracting State which has the same or closely
related legal rules on matters governed by this Convention as one
or wore non-contracting States may at any time declare that the
Convention is not to apply where the supplier, the factor and the
debtor have their places of buainess in those States.

3.~ If a State which is the objact of a daclaration under
the praviocus paragraph bseq tly b a Contracting State,
the declaration made will, as from the date on which the
Convention enters into force in respect of the new Contracting
Stata, have the effect of a declaration made under paragraph 1,
provided that the new Contracting State jcins in such declaration
or makes a reclprocal unilateral daclaration.

Article 18

A Contracting State may at any time make a declaration
in accordance with Article 6{(2) that an assignment under Article
6(1) shall not be effective against the debtor when, at tho time
of conclusion of the contract of sale of goods, it has its place
of businesa in that State.

Article 19

1.~ Declarations made under this Convention at the tima of
signature are subject to confirmation upon ratification,
acceptance or approval.

2.~ Daclarations and confirmations of declarations are to
be in writing and to be formally notified to the depositary.

3.~ A declaration takes effect simultaneocusly with the
entry into force of this Convention in respect of the State
concerned. However, a declaration of which the depositary
raceives formal notification after such entry into force takes



effect on the first day of the month following the expiration of
six months after the date of its receipt by the depositary.
Reciprocal unilateral declarations under Article 17 take effact
on the first day of the month following the expiration of six
months after the receipt of the latest declaration by the
depositary.

4.~ Any State which makes a declaration under this
Convention may withdraw it at any time by a formal notificatioen
in writing addressed to the depositary. Such withdrawal is to
take effact on the first day of the month following the
expiration of six months after the date of the receipt of the
notification by the depositary.

S.- A withdrawal of a declaration made undaer Axticle 17
renders inoperative in relation to the withdrawing State, as from
the date on which the "withdrawal takes effect, any joint or
reciprocal unilateral declaration made by another State under
that article.

Article 20

No resarvations are permitted except those expressly
authorised in this Convention.

Article 21

This Convention applies when receivables assigned
pursuant to a factoring contract arise from a contract of sale of
goods concluded on or after the date on which the Convention
enters into force in respect of the Contracting States referred
to in Article 2 (1)(a), or the <Contracting Stata or States
refarred to in paragraph 1(b) of that article, provided that:

(a) the factoring contract is concluded on or after
that date; or

(b) the parties to the factoring contract have agreed
that the Convention shall apply.



Article 22

1.- This Convention may be denounced by any Contracting
State at any time after the date on which it enters into force
for that State.

2.- Denunclation is effacted by the deposit of an
instrument to that effect with the depositary.

3.- A denunciation takes effect on the firat day of the
month following the expiration of slix months after the deposit of
the instrument of denunciation with the depositary. Where a
longexr peaericd for the denunciation to take affect is specified in
the instrument of denunclation it takes affect upon the
expiration of such longer period after its deposit with the
depositary.

Article 23

1.~ This Convention shall be deposited with tha Government
of Canada.

2.~ The Government of Canada shall:

{a) inform all States which have signad or acceded to
this cConvention and the President of the International Institute
for the Unification of Private Law (Unidroit) of:

(1) each new signature or deposit of an instrument
of ratification, acceptance, approval or accesslion, together with
the date thereof;

(ii) each declaration made under Articles 16, 17
and 18;

(iii)the withdrawal of any declaration made under
Article 19 (4):

(iv) the date of entry into <force of this
cenvention:



(v) the deposit of an instrument of denunciation of
this Convention together with the date of its deposit and the
date on which it takes effect;

(b) transmit certified true copies of this Convention
to all signatory States, to all States acceding to the
Convention and to the President of the International Inatitute
for the Unification of Private Law (Unidroit).

IN WITNESS WHEREOF the undersigned plenipotentiaries,
being duly authorised by their respectivae Governments, have
signed this Convention.

DONE at Ottawa, this twenty-eighth day of May, one
thousand nine hundred and eighty-eight, in a single original, of
which the English and French texts are equally authentic.
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ANEXO Il

CONVENIO DE UNIDROIT SOBRE EL FACTORING INTERNACIONAL

LOS ESTADOS PARTES EN EL PRESENTE CONVENIOQ,

CONSCIENTES de que el factoring internacional tiene que
desempefiar una importante funcién en el desarrollo del
comercio internacional,

RECONOCIENDO por consiguiente la importancia de adoptar
normas uniformes que establezcan un marco Juridico que
facilite el factoring internacional y de velar por al
equilibrio entre los intereses de las diferentes partes en las
opaeraciones da factoring,

HAN CONVENIDO en lo siguiente:

CAPITULO I - AMBITO DE APLICACION Y DISPOSICIONES GENERALES
Articulo 1

1.- Por el presente Convenio se regirin los contratos de
factoring y las cesiones de créditos que se describen en el
prasente capitulo.

2.- A efectos del presenta Convenio, por Icontrato de
factoring” se entenderd el celebrado entre una parte (el
proveedor) - y otra parte (la empresa de factoring, en lo
sucesivo denominada el factor o cesionario) en virtud del
cual:

a) el proveedor pueda o deba ceder al factor o
cesiocnario créditos surgidos de contratos de venta de
mercancias celebrados entre el proveedor y sus clientes
{daudores), con exclusién de los que se refieran a mercanclas
compradas principalmente para su uso personal, familiar o
doméstico.

b) el factor o cesionario debers realizar al menos
dos de las funciones siguientes:



- la financiacién del proveedor, en particular los
prés Yy pag anticipados;

- llavar las cuentas relativas a los créditos;

- al cobro de los créditos;

- la protaccién contra la falta de pago por parte de
los deudores:

c) la cesidén de los créditos deberd ser notificada a
los deudores.

3.- En el prasente Convenio, las disposicicnes que se
apliquan a las mercancias y a su venta sa aplicarén también a
los servicios y a su prestacién.

4.- A aefectos del presente Convenio:

a) las notificaciones por escrito no necesitaran ir
firmadas, pero deberé&n indicar por quién o en nombre de quién
se hacen;

b) las “"notificaciones por escrito” comprenderan
también los telagramas, los télex, asi como cualquier otro
madic de telecomunicacién susceptible de ser reproducido da
forma tangibla;

c) sa considerard hecha la notificacién por escrito
cuando la reciba al destinatario.

Articulo 2

1.~ Se aplicaré el presente Convenio cuando los créditos
cadidos en virtud de un contrato de factoring nazcan de un
contrato de venta de mercancias entre un proveedor y un deudor
que tengan su astablecimiento en Estados diferentes y:

a) asoa ’Estudos, asi como el Estado en qua el factor
-] cesionario tenga su establecimiento, sean Eatados
contratantes; o

b) el contrato de venta de mercancias y el de
factoring estén ragidos por la ley de un Estado contratante.



2.- El esmtablacimiento al que.se hace refarencia en el
presente Convenio designard, si una de las partes tiens més de
uno, aqudl que tenga una relacién mAs estrecha con al contrato
en cuestién y su ejecucidén, habida cuenta de laa circunstan-
cias conocidas por laas partes © previstas por ellas en un
momento cualquiera antes de la celebracién o en el momento de
la celebracién de.ess contrato.

Articulo 3

1.~ PodréA sxcluirse la aplicacién del preasente Convenio:
a) .por las partes en el contrato de factoring; o

b) .por las partes sen ol contrato de venta de
mercancias con respecto de los créditos nacidos en el. momento
o daspués del momento en que me haya notificado por ascrito al.
cesionario esta axclusién.

2.~ Cuando, de conformidad con el apartado precedente,
se haya excluido la aplicacidén del presente Convenio, dicha
exclusién 86lo podré referirse al conjunto del Convenio.

Articulo 4

1.~ Pare la. interpretacién de]l presente .Convenio, se
tendré. en- cuenta su objeto y finalidad tal como han quedado
expuestos  en su rpreémbulo, su carécter internacional y. la
necesidad de promover la uniformidad de su apliceacién asi.como
de asegurar el respeto de la buena fa en el comercio interna-
cional.

2.-. Laa cuestiones relativas a las materias reguladas
por el presente Convenio y que no estén expresamente previstas
en el mismo se regirén. por los principios generales en. que
esta Convenio se inspira o, a falta de esos principios, de.
conformidad con la ley aplicable en virtud de las reglas de
derecho internacional privado.



CAPITULO II - DERECHOS Y OBLIGACIONES DE LAS PARTES

Articulo 5

Unicamente en las relaciocnes entre las partea en el
contrato de factoring:

a) serA vAlida la cléusula del contrato de factoring
an que se estipule la cesidn de créditos existentes o futuros,
aun cuando no se designen individualmenta, siempre que en el
momento de la calebracién del contrate o del nacimiento de los
créditos sean 8stos susceptibles de determinacién;

b) las cléusula del contrato de factoring en wvirtud
de la cual se csdan crdditos futuros dard lugar a la transfe-
rancia de los miamos al factor o cesionario desda el momento
de su nacimiento, s8sin necesidad de un nuevo acto de transfa-
rancia.

Axrticulo 6

1.~ La cesién de un crédito por el proveedor al factor
© cesionario podréd realizarse no obstante cualquier pacto
entre gl proveedor y el deudor en que se prohiba dicha cesién.

2.~ Sin embargo, dicha cesién no surtird efecto con
respecto del deudor que, en el momento da la celebracién del
contrato de venta de mercancias, tenga su establecimiento en
un Estado contratante qua haya formulado la declaracidn a que
se refiere el articulo 18 del presente Convenio.

3.~ Lo dispuesto en 21 apartado 1 no afectard a ninguna
obligacién de buena fe que incumba al proveedor frente al
daudor © a cualguier raesponsabilidad del proveedor con
respectc al deudor en relacién con una cesidn efectuada
incumpliando 1las condiciones del contrato de venta de
mercancias.



Articulo 7

Unicamente a efectos de las relacicnes entre  las partes
en el contrato de factoring, en é4ste podrA estipularse valida-
mente la transferencia, directamente o mediante un nuevo acto,
de todos o parte da los derechos del proveedor derivados de-la
venta de mercancias, incluido el beneficio de cualgquier
estipulacién del contrato de venta de mercancias en que se
regserve al proveedor la propiedad de las maercancias o se le
confiera cualquier otra garantia.

Articulo 8

i.- El deudor estar8 obligado a pagar al factor o
casionario siempre qua no hubiere tenido conocimiento de un
derecho preferenta por parta de otra persona y cuando la
notificacién por escrito de la cesiédn:

. a) haya sido hecha al. deudor por el proveedor o por
el factor o cesionario en virtud da- poder otorgado por -el
provesdor;

.4.'b) determina de manera suficiente los créditos cedi-
dos y el factor o cesionario a quien o por cuenta de quien
debers efectuar al. pago el deudor; y

c) se refiere a créditos que nﬁzcan da un contrato
da venta, de mercancias que se haya celebrado antes o en el
momanto de hacerse ls notificacidn.

2.~ El pago por el deudor al factor o cesionario tendré
afaecto liberatorioc cuando se efactie de conformidad con el
apartade precedenta, sin perjuicio de cualquier otra forma de
pago con efecto igualmente liberatorio.

Axticulo 9

1.- En caso de que el factor o cesionario formule contra
&l una reclamacién de pago de un crédito resultante del
contrato de venta de. mercancias, el deudor podrd invocar
contra el factor © cesionario todos los medios de defensa
derivados del contrato que habria podido alegar si la demanda
hubiera sido interpuesta por el proveedor.



2.- El1 deudor podrd también ejercer contra el factor o
caesionario cualquier derecho de reconvencién relativo a
derechos o acciones existentes contra el provaedor en cuyo
favor haya nacido el crédito, y qQue pudiera invocar en al
momento en que, de conformidad con lo dispuesto en el apartado
1 del articulo 8, se efactud la notificacién por escrito de la
cesidn, .

Articulo 10

l.- Sin perjuicioc de los derechos reconocidos al deudor
en el articulo 9, la falta, defecto © retraso en la ejecucién
del contrato de venta de mercancias no permitird al daudor
racuperar el pago qua haya efectuado al factor o cesionario si
ésta tiene derecho a repetir las cantidades pagadas contra el
proveedor.

2.- Sin embargo, cuando el deudor goce dal darecho de
repaticién contra el proveedor, podré repetir el pago que haya
efactuado al factor o cesionario en la medida en que:

a) el factor o cesionario no haya cumplido su
obligacién de pagar al proveedor los créditos cedidos; o

b) el factor o cesionario haya pagade an un momento
en que tuviera conocimiento de la falta, defecto o retraso en
1la aejecucién, por parte del proveedor, del contrato de venta
relativo a las mercancias a qua se refiera el pago dal deudor.

CAPITULO III - CESIONES SUCESIVAS
Articulo 11

1.~ Cuando un proveedor ceda a un casionario un crédito
an virtud de un contrato de factoring regido por el preasnte
Convenio:

a) sin perjuicioc de lo dispuestoc en la letra b) del
praesente apartado, lo dispuesto en los articulos 5 a 10 ser&
aplicable a toda cesién sucesiva del crédito por el factor o
cesionario o por un factor o cesionario sucesivo;



b) 1lo dispuesto an los articules 8 a 10 seréd
aplicable como si el cesicnario sucesivo fuara la empresa de
factoring.

2.~ A efectos del presente Convenio, la notificacién al
deudor de 1la cesién sucesiva constituird también la
notificacién de la cesidn a la empresa de factoring.

Articulo 12

El presente. Convenio no serd aplicable a una cesidn
suceasiva prohibida por el contrato de factoring.

CAPITULO IV - DISPOSICIONES FINALES
Articulo 13

1.~ El prasente Convenio quedarA abierto a la firma en
la sesién de clausura de la Conferencia diplomé&tica para la
adopcién de proyectos de Convenios dea Unidroit sobre el
factoring y el arrendsmiento financiero ("leasing”) interna-
cionales y permanecer& abierto a la firma de todos los Estados
en Ottawa hasta el 31 de dicieambre de 1990.

2.- E1 presente Convenio estard sujeto a la ratifi-
cacién, aceptacién o aprobacién de los Eastados que lo hayan
firmado.

3.~ El presente Convenio estard abierto a la adhesién de
todos los Estados no signatarios, a partir de la fecha en que
se encuentre abierto a la firma.

4.- La ratificacién, aceptacidn, aprobacién o adhesiédn
gse efectuarin mediante el depdsitc de un instrumento en buena
y debida forma a dicho efecto .en poder del depositario.



Articulo 14

l.- El presents Convenio entrard en vigor al primer dia
del mes siguiente a la expiracién de un plazo de seis meses &
partir de la fecha del depésito del tercer instrumento de
ratificacién,acaptacidén, aprobacién o adheeidn.

2.~ Con respecto de todo Estado que ratifique, acepta o
apruebe al presente Convenioc o se adhiera al mismo dagspués del
depbdgito del tercer instrumento de ratificacién, aceptacidn,
aprobascién o adhesidn, el Convenio entrard en vigor con
respecto de dicho Egtado el primer dia del mes siguiente a la
expiracién de un plazo de seis meses a partir de la fecha del
depdaito del inatrumento de ratificacién, aceptacién,
aprobacién o adhesgidn.

Articulo 15

El presente Convenio no prevalecerd sobre un tratado ya
concertado o que pueda concertarse en el futuro.

Articulo 16

1.- Todo Estado contratante que conste de dos o més
unidades territoriales en las que se apliquen diferentes
gistemas juridicaos en lss materias reguladas por el presente
Convanioc podr4, en el momento da la firma, ratificacidén,
aceptacién, aprobacién o adhesidén, declarar que al presente
Convenio serA aplicable a todas sus unidades territoriales o
dnicamente a una © varias de ellas y podrd en cualquier
momento modificar esta declaracién mediante otra nueva.

2.~ Estas declaraciones se notificar&n al depogitarioc y
en ellas se designarén expresamente las unidades territoriales
a las que serd aplicable el Convenio.

3.~ Si, en virtud de una declaracién formulada de
conformidad con el presente articulo, el presente Convenio
fuera aplicable a una o varias unidades territorialeas de un
Estado contratanta, pero no a todas, y si el establecimiento
de una parte estuviera situado en diche Estado, dicho



eatablacimiento ser4 considarado, a efectos del praesente
Convenio, como 81 no estuviera situado en un Estado
contratante, a menos que se encuentre situado en una unidad
tarritorial a la cual gea aplicable el Convenio.

4.- Si un Estado contratante no formula ninguna declara-
cién en virtud del apartado 1, el Convenio serd aplicable al
conjunto del territorio de dicho Estado.

Axrticulo 17

1.~ Cuando dos o mAs Estados contratantes apliquen
normas juridicas 1idénticas o similares a las mataerias
reguladas por el pregente Convenio, podrén declarar en
cualqguier momento que el Convenio no serd aplicable cuando ‘el
proveedor, ol factor © cesgionarico y el deudor tengan sus
astablecimientos on dichos Estados. Dichas declaraciones
podr&n ser formuladas conjuntamente o de manera unilateral y
reciproca.

2.- Todo Estado contratanta que, en las materias regula-
des _por el pregente Convenio, apligue normas ‘juridicas
idénticas o sgimileres s las do uno o varios Esatados no
contratantes podrad, en cualquier momento, declarar qua el
Convenio no se =aplicard cuande el proveedor, el factor o
casionario y el deudor tengan su establecimiento en dichos
Estados.

3.~ Cuando un Estade qua haya sido objeto de una de las
declaracionss previstas en el apartado anterior se convierta
posteriormenta en Estado contratante, la declaracién formulada
surtird, a partir de la fechs en que entre en vigor el
presenta Ceonvenio con respecto de ese nuevo Estado
contratante, los afectos de una declaracién formulada en
virtud del. apartado 1, a condicién da que el nuevo Estado:
contratante sge adhiera a dicha declaracién o formule otra
unilateral y reciproca.



Articulo 18

Un Estado contratante podrd declarar en cualquier
momento, de conformidad con el apartadoc 2 del articulo 6, que
una cesién realizada en virtud del apartado 1 del articulo 6
no surtir& efecto con respecto del deudor gua, an @l momeanto
de la celebracién del contrato de venta de mercanciae, tenga
su establaecimiento en dicho Estado.

Articulo 19

1.~ Las declaraciones formuladas en virtud del presente
Convenio en el momento de la firma estardn sujetas a
confirmacién en el momento de la ratificacidén, aceptacién o
aprobacién.

2.- Las declaraciones, y la confirmacién de esas decla-’
raciones, se harén por escrito y se notificarén formalments al
depositario,.

3.~ Las declaraciones surtir&n efecto en la fecha de
entrada en vigor del presente Convenio con respecto del Estado
declarante. 5in embargo, la declaracién cuya notificacién
formal haya gido racibida por el depositarioc después de esa
facha surtir4 efecto el primer dia del mes siguiente a la
expiracién de un plazo de seis meses a partir de la fecha de
asu recepcién por el depositario. Las declaraciones unilatera-
les y reciprocas formuladas en virtud del articulo 17 surtirén
efecto el primer dia del mes siguiente a la expiracién de un
plazo de seis meses despubés de la fecha de recepcién por el
depositario de la Gltima declaracién.

4.- Todo Estado que formule una declaracién en virtud
del presente Convenio podré& retirarla en cualquier momento
mediante una notificacién formal dirigida por escrito al
depositario. Esta retirada surtirs efecto el primer dia del
mes siguiente a la expiracién de un perfodo de geis meses
después de la fecha de recepcién de 1la notificacién por el
depositario.



5.- La retirada de una declaracién formulada en-virtud
del articulo.l7 dejar8 sin efecto, con respecto del Estado gue
la retire y. a partir de la fecha en que surta efecto 1la
retirada,. toda declaracién conjunta o unilateral y reciproca
formulada por otro Estado en virtud de ese mismo articulo.

Articulo 20

No se autorizardn mAs reservas que las expresamente
previstas en el presente Convenio.

Articulo 21

_El prasente Convenioc serA aplicable cuando los créditos
cedidos en virtud de un contrato de factoring nazcan de un
contrato de venta de mercancias celebrado deapués de la
entrada en vigor del Convenio en los Estados contratantes a
que ge xefiere la letra a) del apartado 1 del articulo 2, o en
el Eatado o Estados contratantes a que se refiere la letra b)
del apartado 1 de dicho articulo, con la condicidén de qua:

a).ol contrato de factoring se haya celebrado des-
pués de dicha fecha; o que

b) las partes en el contrate de factoring hayan
convenido la aplicacién del Convenio.

Articulo 22

1.- Cuslquier Estado contratsnte podr& denunciar el
presente Convenioc en cualquier momento posterior a la fecha en
que el mismo entre en vigor con respecto de dicho Estado.

2.~ La denuncia se formalizar$8 medisnte el depésito de
un instrumentc a dicho efecto en poder del depositario.

3.~ La denuncia surtirf8 efecto el primer dia del mes
siguiente a la expiracién de un periodo de seis meses despuds
de la fecha de depdsito del instrumento de denuncia en podaer



del depositario. Cuando en el instrumento de denuncia se haya
sxpresado un plazo més largo para que surta efecto la misma,
la denuncia surtiré oefecto a la expiracidén del periodo de’ que
se trate despuds del depédsito del instrumento de denuncia en
podar del depositario. |

Articulo 23

1.~ El presenta Convenio se depositard en poder del
Gobierno del CanadA.

2.~ El Gobierno de Canada:

a) informar& a todos los Estados que hayan firmado
al prasenta Convenic o que se hayan adherido al mismo y al
Presidente del Instituto Internacional para Unificacién del
Daerecho Privado (Unidroit):

1) da toda nusva firma © de todo depédsito de un
instrumento de ratificacién, aceptacién, aprabacién o adhesién
Yy da la fecha en gue se haya producido dicha firma o depdsito;

1i) de toda declaracidén formulada an virtud de
loa articulos 16, 17 y 18;

1i1) de la retirada de toda declaracién formulada
en virtud del apartado 4 del articulo 19;

iv) da la fecha de entrada en vigor del presente
Convenio;

v) del depdsito de tode instrumento de denuncia
del presente Convenio, asi como de la fecha en que se haya
producido dicho depdésito y de la fecha en que la denuncia
surtirad efecto;

b) transmitirA copias certificadas del presente Convenio
a todos los Estados signatarios y a todos los Estados que se
hayan adhaerido al mismo, asi como al Presidente del Instituto
Internacional para 1la Unificacién del Derecho Privado
(Unidroit).



EN FE DE LO CUAL, los plenipotenciarios abajo firmantes,
debidamente autorizados por sus respectivos gobisrnos, han
firmado el presente Convenio.

HECHO en Ottawa, el veintiocho de mayo de mil
novecientos ochents y ocho, en un ejemplar Gnico, cuyos textos
inglés y francés son igualmente auténticos.

EL DIRECTOR JEFE DE LA SECCION DE INTERPRETACION DE
LENGUAS CERTIFICA: Que la precedente traduccidn
estd fiel y literalmente hecha de un original en
inglés y francés que a tal efecto se me ha exhibido.
Madrid, a diecinueve de octubre de mil novecientos
ochenta y nueve.
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