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INTRODUCCION

De conformidad con la Ley sobre el Contrato de segquro, &ste
se perfecciona desde el momento en que el proponente tuviere
conocimiento de la aceptaci6n de la oferta, es decir, que si
el solicitante o proponente a pesar de haber pagado la prima
anticipadamente a la fecha en que se expida la pé6liza, sin
que la empresa aseguradora le hubiese notificado directa o
indirectamente que, ha aceptado la oferta, el contrato de
seguro no se considerar& perfeccionado.

De acuerdo con lo anterior, no es necesario para la
existencia del contrato la emisién de la pSliza y mucho menos
la entrega de é&sta, sino que es suficiente que el
solicitante ] contratante tenga conocimiento de ‘la
aceptacién de su oferta por parte de la aseguradecra, sin
embargo la misma ley previene que el contrato de seguro sélo
se prueba con la p6liza o en su caso con la confesional del
asegurador. Esto 1lleva al delicado problema por parte del
asegurado, de probar la existencia del contrato.

Se presentan casos con frecuencia, gque a pesar de haber
emitido la p&liza, entregado &sta en la casa o en el negocio
del asegurado, é&ste nunca tiene conocimiento de dicha
aceptacifén, porque en el inter se suscitS el siniestro,
¥ dudo mucho que la aseguradora le comunigue que el riesgo
estaba amparado.

Estos hechos crean desconfianza en los asegurados, ya dque es
de suponerse dque la empresa aseguradora cuidara sus
intereses, a tal grado que, en ocasiones llegan a negar gue
hayan aéeptado determinado riesgo, no obstante gque 1o hayan
comunicado por via teleffnica, o por el agente de seguros.



El seguro para que cumpla debidamente su funcién de
proteccifn, debe de estar regido por sistemas claros, que
determinen con exactitud el momento en que surte efecto é&éste
contrato. Considero que esto se puede realizar desde el
momento que el asegurado tenga conocimientos de la aceptacién
por medio de la entrega de la p&liza, y el pago que realice
&ste a la aseguradora, evitando asf problemas de
interpretacién e incumplimiento de las partes.

Cuando esto suceda se darid un gran paso, y las Instituciones
de seguros realizar&n debidamente su funcibén de proteccién.



‘1.1

ANTECEDENTES HISTORICOS

LOS INICIOS DEL CONTRATO DE SEGURO

La comprensifn de la evolucién histérica de la comunidad
a la gue se pertenece es esencial en derecho, economfa,
sociologfia asf come en el tema de seguros que
trataremos.

La necesidad de seguridad es inherente al ser humano.
Desde su origen, el hombre siente la necesidad de estar
seguro frente al medioc en que vive, y en el gque sufre
las consecuencias climdticas © meteorol&gicas adversas,
atagques de otros hombres o animales por lo gque busca
diversas formas de protegerse, desde la creacifn de
viviendas que los aislen de peligros  hasta la
integracién en tribus o grupos que se autoprotegen.

Con el tiempo y en una etapa relativameente avanzada, el
hombre comprueba que hay circunstancias en las que puede
perder sus bienes, total o parcialmente, por lo que
empieza a ingeniar un tipo de proteccién econSmica para
cubrir las eventualidades o pérdidas, a tales
circunstancias aparecen medios simples y en ocasiones
curiosos del cual nace la idea del seguro.

Asf pues tenemos a los chinos que se aventuraban a
transportar sus mercancias en débiles embarcaciones que
descendfan por los rfos con corrientes peligrosas
y, dispusieron que para evitar la ruina de alguno de
ellos se repartieran las mercancfas en diferentes
embarcaciones, asi si una embarcacién naufragaba,
la p&rdida afectaba a una pequefia parte de los bienes de
un comerciante.

Métodos similares utilizaron los mercaderes &rabes, que



para cruzar desiertos, éstos se distribufan sus bienes
entre varias caravanas y, dentro de la misma caravana,
entre distintos camellos.

También en la antiqua Babilonia centro de un intenso
comercio terrestre, y marftimo, en donde se conocfa ya
la escritura, se tenfa nociones de las matemiticas y se
tenfan leyes comerciales, ademis de gque se practicaba
la importacién y exportacién, y donde las expediciones
eran peligrosas principalmente por el bandidaje; los
financiadores imponian primas de riesgo que aumentaban
el costo del capital.

El C6digo de Hammurabi, promocioné la creacién de una
asociacién que se encargaba de dar una nueva nave a los
mercaderes que perdfan la suya a causa de una tempestad,
Y un nuevo asno al mercader dque perdiese el suyo.

Es asi,' como desde las primeras manifestaciones del
seguro aparece relacionado con las actividades
comerciales y con los viajes de las mercancias a través
de medios hostiles.

Se considera que en Grecia surgié el primer mercado de
segquros con un sistema informativo propio, del que se
beneficiaban banqueros y comerciantes, quienes de esta
forma tenfan las referencias gque necesitaban sobre 1los
mercados mis atractivos, puertos seguros, etc.

Los atenienses eran muy estrictos en la elaboracién de
sus contratos, los cuales mediante el de préstamo
regulaban la cobertura de todos los viajes que se
realizaban y cargaban una prima de riesgo superior al
inter&s: Para calcularla era imprescindible conocer 1la
clase de navio, cargamento, ruta, etc.



Esta préctica fué adoptada por los romanos quienes a su
vez, la fueron perfeccionando, aunque se cree que
su mercado de seguros no fue tan normal como el
ateniense.

Cabe sefialar que en esta materia, la mayor aportacién
fue la romana, ya que cre6 una organizacidn de
sociedades de enterramiento (collegia tenuiorum) £fundada
durante el Imperio por artesanos y actores, antecedente
también de los seguros de vida y enfermedades.

Los romanos organizaron los servicios de enterramiento y
beneficencia a través de sus (collegia). Los miembros
de los (collegia) contribufan por anticipado a 1la
creacién de un fondo, que mds tarde correrfa con
los gastos ocasionados por el  entierro. Estos
(collegia) llegaron a especializarse, y existfa por
ejemplo, el de 1la milicia (collegia mititum), que
concedia pensiones a los miembros que se encontrasen en
situacién de incapacidad a causa de las heridas sufridas
en combate, u otorgaba pensiones de retiro a guienes
llegaran al lfimite de su edad militar.

Otra aportacién de los romanos al seguro fué la creacién
de una tabla de valoracién de anualidades, que tenfa en
cuenta la edad y esperanza de vida, en afios, de
individuos miembros del (collegium).

En la Edad Media hubo también asociaciones para 1la
ayuda mutua, entre las gque destacan las (guildas) en
Inglaterra, Dinamarca y especialmente en Alemania; tenfa
un carfcter gremial e implicaban un compromiso de
ayuda mutua en caso de incendio o naufragio.

Durante algunos afos el saqueo y bandidaje propiciaron



un desaliento en el comercio, por lo cual algunos
mercaderes de toda el drea se oxganizaron y crearon la
Liga Hanseftica que entre otras finalidades cumplfa 1la
de proporcionar una proteccién mutua a todos sus
miembros. Esta Liga Hanse&tica fue la alianza ofensiva
y defensiva mis poderosa de los Siglos XIII y XIV.

Durante 1los siglos XII a XIV se produjo un gran
desarrollo del seguro marftimo, al mismo tiempo se
perfeccionaron y aparecieron otras modalidades de
seguro. Por ejemplo, los mercaderes que asistfan a las
ferias locales podfan asegurar sus productos contra 1los
riesgos de incendio y robo.

La primera p6liza de que se tiene noticia se hizo en
Génova en 1347 y la primera cobertura en coaseguro se
dic también en G&nova en 1370.

En Portﬁgal, en la segunda mitad del Siglo XIV, se
desarroll§ un seguro que hoy podemos asimilar a los de
carfcter obligatorio, para buques de mds de 50
toneladas.

La Ordenanza de los Magistrados de Barcelona, de 1484,
fué la primera de las numerosas regulaciones que tuvo el
seguro en toda Europa. Posteriormente se dieron la de
Burgos, Bilbao y Sevilla en lo que corresponde a un
origen espafiol, mas sin embargo a estas surgieron las
de Venecia, Florencia y Gé&nova.

Amberes por su gran industria y su acumulacitén de
materia prima gque era transportada por via maritima
desplaz6 a los espafioles en la vanguardia de los
seguros, y es asi que entre los aifios de 1563 y 1570
se dieron varias Ordenanzas, siendo la m&s importante la



de 1570 de Felipe II, publicada por el Duque de Alba,
en ellas regulaba por primera vez la supervisién del
Estado sobre el negocio asegurador y en tal virtud se
cred la Comisaria de Seguros de Amberes reglamentando su

organizacién.

De conformidad a la Ordenanza de Felipe II, se toma
juramento a Diego Gonz&lez Gante como primer comisario
de seguros, con la misién de supervisar todos 1los
contratos de seguros y cuidar que ningGn acto
relacionado con ellos fuese contrario a las Ordenanzas.

A partir del Siglo XVII 1Inglaterra se impone, .como
nacién dominante del Comercioc Internacional. Los
mercaderes de la Hansa establecieron una de sus bases
mis importantes en Londres, siendo los mids destacados
financieros privados de la Corona. A todo esto hubo la
necesidad por parte del Estado de empezar a regular los
seguros, por tal motivo, la primera Ley de Inglaterra de
Seguros fue promulgada en el afio de 1601, autorizando la
creacién de un tribunal especial que arbitrase las
disputas surgidas en materia de seguros.

Las instituciones de seguros fueron perfecciondndose y
muchas modalidades de seguros se hicieron por escrito,
comenzando a surgir un cuerpo legal de Jjurisprudencia
relacionado con el tema.

A partir del siglo XVII el tema del seguro precisa la
necesidad de estudiarlo por sus sectores més
importantes.

Durante el Siglo XVII, Clairac dedica la segunda parte
de su libro "Les us et countumes de la Mer", al seguro
maritimo, por considerar la modalidad méis antigua de la



actividad aseguradora de tanta tradicidn. Esta
actividad era realizada por aseguradores individuales, y
&ste fue el nacimiento del Lloyd's de Londres, esta
compajfifa adopt6 un contrato uniforme para el Seguro
Marftimo a fines del Siglo XVIII, similar al actual, sus
usos y costumbres en cuanto a la actividad aseguradora
maritima se difundieron y aplicaron por todo el mundo.

Otra aportacién en materia de sequros nacid en
Inglaterra, en base a una amarga experiencia, el gran
incendio de Londres en 1666, que destruyd la mayorfa de
la ciudad, este hecho obligd a replantear los sistemas
de seguros de incendio, redactindose un nuevo contrato
de seguro muy parecido al actual, en el dque se
establecia que el asegurador podria reponer o reparar
cualguier pérdida en materiales de andloga clase Yy
calidad a los destruidos, lo que le daba la oportunidad
de reparar los edificios siniestrados en lugar de pagar
las indemnizaciones en dinero.

A partir del incendio de Londres hasta el afo de 1700,
se crearon varias compafifas entre 1las que destact 1la
"Amicable"” mejor conocida como Hand in Hand.

En otros paises el nacimiento de la Compafiia de Seguros
de incendio se dieron en los siglos XVIII y XIX en
Francia y Alemania respectivamente.

Por su parte el seguro de vida did grandes pasos en su
conformacifn, al desarrollarse las teorias de la
probabilidad y la mortalidad (la primera p&liza de vida
data de Inglaterra del afio de 1583).

Para hacer la resefia del nacimiento y conformacién de lo
que las primeras p6lizas de vida fueron, es preciso



hablar del sistema tontino, propuesto por el napolitano
Lorenzo Tonti en el Sigleo XVIII, el cual consistfa, en
reunir un grupo de personas de edad y circunstancias
similares, donde cada miembro del grupo aportaba un
capital y percibfa una renta vitalicia con los capitales
de los miembros del grupo que iban falleciendo.

A finales del Siglo XVIII se da un gran adelanto en
materia de seguros y gue en la actualidad nuestras leyes
contemplan, el parlamento ingles, se vié obligado a
promulgar una Ley de Seguros de vida, gque exigfa como
requisito necesario para que el contrato fuese valido
que hubiera un interé&s asegurable. La té&cnica del seguro
de vida se habfa convertido en una doctrina con
contenido cientifico.

La exigencia de una doctrina legal del seguro, basada en
las experiencias obtenidas desde sus inicios, significé
el espaldarazo definitivo a esta institucién,
permitiéndole regirse por unas leyes especificas para
cada ramo, recogidas en el primer c6digo uniforme de
seguros publicado en Inglaterra en 1789.

Cabe sefialar que la historia en cualquier &rea siempre
ha sido influenciada considerablemente poer personas
fisicas, morales, partidos politicos, sindicatos, etc.,
en este caso la empresa londinense Lloyd's justificsd y
ha justificado su presencia a lo largo de los siglos por
sus importantes aportaciones que realiz§ en el campo del
seguro.

La empresa Lloyd's fue el mercado mis importante para
suscribir cualquier tipo de contratos de seguros; sus
miembros estaban muy familiarizados con la situaci6én
econémica Yy circunstancias que consideraban los



negocios, gozando de una relativa libertad respecto a la
intervencidn del Gobierno, lo que permite una mayor
aceptacién de sus técnicas y coberturas a las
necesidades de los tiempos.

Aceptaban los riesgos en nombre propio, sin limitaciones
legales a su responsabilidad personal, los sistemas
operativos no han variado sustancialmente pero siI su
efectividad.

A partir de la Revolucién Industrial, el seguro ha
venido haciendo frente a los riesgos creados por el
avance tecnolégico y por la complejidad general de la
nueva sociedad. Hay nuevos medios de transporte,
industrias muy complejas, profesiones peligrosas, el
automévil se utiliza masivamente, el pGblico tiene cada
vez una conciencia mds acusada a su dereche a reclamar
los dafios sufridos por la actuacién de otras personas.

EL SEGURO EN MEXICO

El importante examinar la forma en gue se did inicio y
evoluciond 1la institucién mexicana del seguro aunada,
desde luego a los acontecimientos nacionales e
internacionales, por lo tanto haré una breve alusién a
la historia.

No por influencia sino por natural herencia de Espaia,
al realizar México su Independencia en 1821, conservé la
legislacifn propia que tenfia cuando fue la Nueva Espafa
Y que en materia mercantil, estuvo constitufda por las
Ordenanzas del Consulado de la Universidad de los
Mercaderes de la Nueva Espana, configuradas por el Rey
de Espaifia en 1604, en las cuales ya se decia gque, aunque



Entonces no habfa empresas aseguradoras en este pa&s,
cuando llegaren a crearse sus operaciones deberfan ser
regidas por las Ordenanzas de Sevilla.

Sin embargo, la previsién del legislador no 1llegé a
realizar sino hasta 1789, en que se fundé la primera
empresa aseguradora en Veracruz. M&s tarde, en 1802 se
fundé la segunda empresa, también en el Puerto de
Veracruz, 1las cuales operaron fGnicamente en -el ramo
marftimo. Ambas empresas tuvieron que liquidarse a
consecuencia de la situacién creada pocos aifios después,
por la guerra de Espana contra Inglaterra.

Se prevalecidé en este ramo las Ordenanzas de Bilbao
antes y después de la Independencia consumada en 1821. A
pesar de que las Ordenanzas de ME&xico establecieron gque
en materia de seguros serian aplicables supletoriamente
las oOrdenanzas de Sevilla y no obstante que al
realizarse en 1680 la recopilacién de las Leyes de los
Reinos de Indias, se dedicsd el titulo 39 del Libro IX a
la reglamentacién del seguro, inspirdndose en las
Ordenanzas de Sevilla, fueron las de Bilbao las que
rigieron en la préctica y en las resoluciones del
Consulado de la Nueva Espaiia. De ahi que despu&s de la
Independencia de México continuaron aplicéndose estas
Gltimas, hasta que en 1854 se expidid el primer Cédigo
de Comercio de Mé&xico (conocido como el C6digo de Lares,
como homenaje a su autor) ordenamiento que tuvo una vida
efimera durante el régimen santanista. Para resurgir en
el imperio de Maximiliano y después ser adoptado
localmente, con muchas vicisitudes, por varios Estados
de la Federaci6n, hasta quedar totalmente descartado en
el afo de 1884, al expedirse el C8digo de Comercio de
los Estados Unidos Mexicanos, el primero de carécter
Federal.
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El C6digo de Lares reglamentd el seguro en el titulo VII
de su Libro segundo, dedicado a los “Seguros de
Conducciones Terrestres", y en la seccién IV del titulo
III de su Libro tercero, se ocupa de 1los "seqguros
marftimos".

Cuando de hecho dejé de regir este cédigo, recuperaron
su fuerza las Ordenanzas Bilbainas, que siguieron en
vigor hasta que se expidié el "C6digo de Comercio de los
Estados Unidos Mexicanos", del 15 de abril de 1884.

Sin embargo, en 1870 por decreto del 8 de diciembre, el
Congreso Federal aprobSé el "C8digo Civil para el
Distrito Federal y Territorios de 1la Baja California",
que fue formulado por una comisifn integrada por los
abogados Yaniez, Lafragua, Montiel y Dondé.

En su 1libro Tercero, tftulo XVII, capftule II, se
reglamentd los diversos contratos de seguro, con
excepcidén del marfitimo, que en su artfculo 2899
se dejd sometido exclusivamente a las disposiciones de
un C8dige de Comercio que todavia no se habfa expedido.

Es conveniente recordar que en la exposicidn de motivos
que formulé la comisién redactora del Proyecto de este
Cc6digo civil de 1870, se invocaba la té&cnica aseguradora
como base imprescindible de todo contrato de seguro.

En 1884 se expidifé un nuevo C&digo Civil que en materia
de sequros no maritimos, reprodujo los sesenta y siete
articulos que el C&8digo de 1870 habia dedicado a esta
materia. Dejd también fuera de su campo de aplicacién a
los seguros marftimos, lo gque se explica, porque a
consecuencia de la reforma constitucional del 14 de
diciembre de 1883, se federaliz6 el derecho mercantil y
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el 15 de abril de 1884, se expidis el "C6digo de
Comercio de 1los BEstados Unidos Mexicanos", casi
simult@neamente con el nuevo Cédigo Civil.

El C6digo de Comercio reglamentd el seguro, primero en
el tfitulo VIII de su libro segunde, dedicado a los
"seguros mercantiles”, y después en el capfitulo III del
tftulo III de su Libro tercero que se ocupa de 1los
"seguros marftimos".

Por tanto se configurdé el contrato de seguro como
mercantil en el C&digo de Comercio gque ya tenfa el
carfcter de federal, y adem8s como contrato civil,
regido por los C6digos Civiles 1locales del Distrito y
Territorios Federales y de los Estados, cuando esos
contratos de seguros no llenaron los requisitos
consignados en el artfculo 682 del C6digo de Comercio,
a saber:

"ART. 682 El contrato de seguro es mercantil, si al
estipularse concurren estas dos circunstancias: que
intervenga en calidad de asegurador un comerciante o
compafifa comercial que entre los ramos de su giro tenga
el de seguros; y que el objeto de &l sea la indemnizacién
de los riesgos a que estén expuestas las mercancifas o
negociaciones comerciales”.

Asi pues, el seguro de personas, tenfa que ser
invariablemente contrato civil.

Nuevo criterio de la mercantilidad de seguro, pocos afios
después, en 1889 al promulgarse el nuevo C6digo
Mercantil que todavia sigue vigente en parte, el
criterio para determinar la mercantilidad de un seguro,
cambia, pues en su articulo 75, inspirado en el C6digo
de Comercio Italiano de 1882, se dice que "La Ley,
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reputa actos de comexcio: .o XVI Los contratos
de seguros de toda especie, siempre que sean hechos por
empresas ... ".

La mercantilidad del contrato de seguro ya no depende de
los elementos que requerfa el C6digo de 1884, el sujeto
asegurador que debia ser comerciante o sociedad
mercantil, y las cosas objeto de riesgo asegurado,
que deberfan ser mercancias o negociaciones comerciales.
Con el nuevo C6digo, basta que el sujeto asegurador sea
una empresa o mejor dicho, el titular de una empresa
aseguradora para gue el contrato de seguro sea
mercantil.

Ahora bien, como de acuerdo con la realidad la técnica
aseguradora que se menciona en la exposicién de motivos
del Céd;go Civil de 1870, para que pudiera haber una
operacifn de seguros, cuyo revestimiento jurfidico
es el contrato respectivo, se requiere que esté fundada
en cilculos y que ademis estén sometidas a reglas casi
ciertas, gque 1la primera constituya una contribucién
voluntaria y distribuida entre muchos; debe concluirse
necesariamente que 86lo el titular de una empresa
técnicamente organizada por reunir todos esos requisitos
estarfia en aptitud de celebrar contratos de seguros y en
consecuencia, practicamente todo contrato de seguro
tendria que ser mercantil.

Sin embargo, hasta que se expidié el C&digo Civil para
el Distrito y Territorios Federales de 1928, vigente
desde el lo. de octubre de 1932, fue cuando se suprimid
toda reglamentacidn del contrato de seguro no mercantil,
es decir, no realizado por empresa, sino celebrado
aislada y ocasionadamente, lo cual ya reveld el nuevo
criterio de nuestros legisladores en el sentido de que
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no es posible la operacifn aislada de seguro, sino que
invariablemente tiene como elemento indispensable
la mutualidad, como se verd mis adelante o sea la
asuncidén de riesgos en gran nfimero, a fin de poderlos
compensar segfin las leyes de la estadistica, o en otros
términos, tdcitamente se acept8 la tesis de Vivante,
llamada de 1la empresa, como el elemento esencial
especifico del contrato de seguro.

Después de la expedicibn del C6digo de Comercio en 1889,
se inicié en México un nueve tipo de legislacién en
materia de seguros, que, aungque primero fué mis bien de
carédcter fiscal, como puede verse en la Ley del
16 de diciembre de 1892, relativa a compafias de
seguros, cuya iniciativa remitida al Congreso de 1la
Unidén contiene una exposicidén de wmotivos en que
expresamente se declara el Ejecutivo en contra de un
verdadero sistema de control, posteriormente se entrd
de lleno en el campo de la legislacidn de derecho
administrativo como puede verse en 1la Ley de 1910,
relativa a las compaififas de seguros de vida, en cuya
exposicifén de motivos ya se habla de la necesidad de 1la
defensa de los derechos de la sociedad, a que se refiere
el Articulo 5o0. Constitucional, teniendo en cuenta las
consecuencias que la falta de una organizacién técnica y
econBmica de los aseguradores en el ramo de segquros de
vida, pudiera producir en la masa de quienes contrataban
con ella. Se establece una limitacién a la libertad de
comercio de las sociedades aseguradoras.

El 16 de diciembre de 1892, se expididé una Ley sobre
compafifas de seguros, en que aungue muy levemente, se
restringia tambi&n la libertad de comercio, a pesar de
declarar 1lo contrario en la exposicién de motivos,
al someter a las compafifas de seguros a ciertos
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requisitos para el ejercicio de su actividad, ya gque se
establecia un servicio de inspeccién y vigilancia de
las compafifas de seguros, ademids causas de suspensién de
las actividades de esas compaiffas.

A partir de entonces son numerosas las leyes expedidas
durante 1la vigencia de 1la Constitucidédn de 1857 que
presentan esta misma caracteristica, ya sea en el campo
bancario, en el de fianza o en el de seguros.

Desde que entr6 en vigor la Constitucién de 1917, cuyo
Articulo 73 corresponde al 72 de la inmediata anterior,
pero cuya fraccién X tiene una redaccién distinta de la
correlativa en la norma constitucional de 1857,
reformada en 1883; se expidieron muchas leyes, todas
ellas de predominante naturaleza publicista y todas
ellas para regir en toda la Repfiblica como leyes
federales.

Por tanto puede conclufirse que tanto el Poder
Legislativo, como el Ejecutivo han considerado
invariadamente que 1la fraccién X del Artficulo 72
Constitucional de 1857 como la fraccién X del Articulo
73 de la de 1917; han estatuido gue el Congreso de 1la
Unién tiene la facultad de legislar en materia de
comercio tanto en derecho privado como en derecho
administrativo.

A la Ley de 1910 relativa a las aseguradoras de vida,
siguié su reglamento con modificaciones de 1926, pero
los segquros de daiios segufian sujetos solamente a la Ley
de 1892, con excepcién de los marftimos.

El 25 de mayo de 1926 se expidis la "Ley General de
Sociedades de Seqguros", que extendi6 el sistema de
control estatal que ya existia para el seguro de vida, a
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todos los ramos de seguros, aungue no se limit6, como
tampoco lo hizo la de 1910, al derecho administrativo,
sino que tuvo numerosas incursiones en materia de
derecho privado, tanto por lo que se refiere a la
constitucidn de las sociedades de seguros, cuanto a
algunos puntos importantes del contrato mismo de seguro.

Independientemente de su reglamentacién de 1926, fueron
numerosas las nuevas disposiciones legislativas que se
expidieron hasta principios de 1935, para reformar esta
reglamentacién legal, que fundada en la segunda
excepcidén que el Articulo So. Constitucional establece a
la libertad de comercio, rigié a las aseguradoras en
todos los ramos de seguros, desde 1926 hasta 1935,

También en el aifio de 1935, se di6é un paso muy importante
en la evolucién del ré&gimen Jjurfdico del contrato de
seguro de nuestro pafs, al expedirse la "Ley General de
Instituciones de Seguros" que aunque de derecho pfiblico,
tiene una influencia decisiva en el contrato, por lo
siguiente:

a} En primer 1lugar porque el Artficulo 2o0. de la Ley
sobre el Contrato de Seguro, remite a la de
Instituciones de Seguros para precisar lo que debe
entenderse por el elemento empresa inclufde en 1la
definiciSn gue del contrato se hace, en el Articulo
lo. de la primera.

b) En segundo 1lugar, porque en consonancia con 1lo
anterior, prohibe a quienes no tengan el carédcter de
"Instituciones de Seguros", el ejercicio, atn
ocasional, de la actividad aseguradora, con una sola
excepcidn que necesita sin embargo, de autorizacibén
especifica en la Secretaria de Hacienda y de que se
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realicen los presupuestos de que se trata de
operaciones que no pueden o no gquieren ser realizadas
por instituciones autorizadas para operar en el pais.
De todas maneras se conserva el elemento empresa
para esos contratos que sblo pueden ser celebrados
por aseguradoras extranjeras (L.I.S. Articulo 3o.).

Niega todo efecto juridico a los contratos de seguros
celebrados en contravencién a lo dispuesto por el
Articulo 30. de la misma ley (L.I.S. Articulo 136,
fracecidn 1V).

Establece la anulabilidad de los contratos de sequros
celebrados en contravenci6én a las tarifas aprobadas
por la Secretarfia de Hacienda, en materia de primas,
o a las condiciones generales de pSliza homologadas
por la misma Secretarfa, a través de la Comisifn
Nacional de Seguros (L.I.S., Articulo 136, fraccién
).

Establece reglas relativas al traspaso o sesién de
cartera de una empresa de seguros y a la fusifn de
dos o més instituciones, cuyas consecuencias
se reflejan necesariamente en los respectivos
centratos (L.I.S., Articule 9%o.).

Establece igualmente la liquidacién coactiva en la
via administrativa de las instituciones de seguros,
procedimiento que puede llegar hasta impedir 1la
declaracidén de qgquiebra de las mismas, en caso de
insolvencia (L.I.S. titulo 1IV).

La Ley sobre el Contrato de Seguro, fué
principalmente obra del Sefior Licenciado Manuel Gual
Vida, quien se inspiré en gran parte en la Ley
Federal Suiza del Contrato de Seguro, del 2 de abril
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de 1908, en la Ley Francesa, también relativa al
mismo contrato del 13 de 3julio de 1930 y en el
proyecto Mossa, que publicé en 1931. Esta Ley
lo mismo que la de instituciones de seguros, han
sufrido varias modificaciones.

Dej6 en vigor el C6digo de Comercio, por lo que hace
al ré&gimen del contrato de seguro maritimo, en 1los
términos que adelante se precisan, pero en 1963, se
promulgé la Ley de Navegacién y Comercio Marftimo,
uno de cuyos capitulos reglamenta el seguro maritimo,
aungue deja subsistente el yré&gimen del C6digo de
Comercio, en cuanto no se oponga a la nueva ley,
"{EL Artficulo 2o0. transitorio de la Ley de Navegacién
y Comercio Marfitimo, dice: "Se derogan los articulos
del Libro Tercero del C6digo de Comercio y las demis
disposiciones 1legales en lo que se oponga a este
ordenamiento), y asf nuestro contrato de seguro se
encuentra regido actualmente por tres ordenamientos:
la Ley scbre el Contrato de Seguros, el C6digo de

Comercio de 1889 y la Ley de Navegacién de 1963.

La aceptacidn plena de la tesis de Vivante, acerca
del elemento empresa, como elemento esencial
especifico del contrato, seglin se desprende de 1la
redacci6n del Artfculo lo. y de su complemento, el
20. de la L.C.S., asf como también la de todos
aquellos que consagran reglas y principios té&cnicos,
como el de 1la proporcionalidad de 1las primas al
riesgo; el de las cargas de descripcidén de é&ste,
antes y despu&s de la conclusién del contrato; el de
la exclusién legal de ciertos riesgos técnicamente no
asegurable; el de las consecuencias de la mora del
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asegurado en el pago de primas, etc.

La proteccidn del asegurado, no s6lo por la exclusién
imperativa de cldusulas leoninas, sino tambi&n por
sus n‘ormas relativas a 1la formalidad y a 1la
perfeccién del contrato: a las excepciones al
principio de indivisibilidad de 1la prima; a 1los
plazos de gracia para el pago de primas vencidas, a
la indemnizacién de siniestros ocurridos por culpas
ordinarias del asegurado, etc.

La proteccién a los derechos de terceros, tanto en
los casos de acreedores privilegiados o con garantia
real sobre 1los bienes expuestos al riesgo cubierto
por el seguro, cuanto en los de duiebra, concurso,
etc., asi como en el de los terceros beneficiarios y
muy especialmente con la introduccién de la accién
directa del tercero dafado, contra las empresas
aseguradoras, en el sequro de responsabilidad civil,
mediante la atribucién directa de esos terceros, del
derecho a la indemnizacién debida conforme al
contrato de segquro.

El caricter imperativo de la Ley, necesaria para
hacer efectivas todas las disposiciones antes
aludidas, pues asi se impide que sean derogadas
convencionalmente, lo gque las haria nugatorias por
quedar reducidas a platbénicas recomendaciones sin
resultado préctico alguno, cuando se tratara de
disposiciones en favor de asegurado y terceros, dado
el cardcter de adhesién de este contrato y la mayor
fuerza del asegurador sobre el otro contratante.

Este cardcter imperativo, unido a la homologacién de
las condiciones generales de la pdliza, que exige el
Articulo 36 de_la L.I.S., disminuyen ciertamente 1la
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libertad de discusién previa en la contratacién,
aungue no suprime ni vicia el consentimiento, en el
campo del seguro, al igual que ocurre en toda 1la
legislacién europea de este siglo, cuya tendencia
es no s5lo constante sino creciente en defensa del
interés piblico y de la parte débil en los contratos
de adhesidén {(Cf. Artficulo 52 y 53 de la L.I.S.).

El campo de aplicacién de la 1ley estd limitado por

diversas disposiciones a saber:

a)

b)

El Articulo 3o0. de la Ley, mantiene el régimen del
C6digo de Comercio, para el sequro maritimo, pero
establece la supletoriedad de la primera en este
importante ramo, supletoriedad que ha quedado
ampliada desde 1946, al ser reformados los Articulos
812, 823, 830 y 831 del C&digo de Comercio. Esto es
un paso mds en el camino de la wunificacién del
régimen juridico del contrato de seguro.

Sin embargo, a pesar de gque en el proyecto del nuevo
C6digo de Comercio, que desde 1955 terminé la
Comisién de Legislacién y Revisién de Leyes formada
en la entonces Secretarfia de la Economia Nacional,
parecié que seria un hecho esa unificacién, sin que
dejara de existir 1la reglamentacidén especifica del
sequro maritimo, como la de cualquier otra especie de
sequro de dafios; el 10 de enero de 1963, se promulgd
la Ley de Navegacién y Comercio Maritimo, que fue
publicada en el Diario Oficial de la Federacién, del
21 de noviembre de 1963, cuyo capftulo IV estd
dedicado a reglamentar el seguro marfitimo.

El Articulo 4o. excluye totalmente del régimen de la
Ley, a los seguros sociales, regidos por su propia
ley. Esta exclusifn es totalmente inGtil, porque
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los seguros sociales no tienen como fuente el
contrato, sino una ley de derecho piiblico que hace
nacer la relacidén de seguro excluyendo todo acuerdo
de voluntades entre el ir_ustit:uto asegurador y

los asegurados o los patrones.

En cambio, los seguros fluviales, los aéreos, los de
crédito y el reaseguro, excluidos en algunas leyes
extranjeras modernas, si caen bajo el régimen de la
L.C.5. y lo mismo puede decirse de todos aquellos
ramos gue no tienen sefialada en la misma. una
reglamentacién especifica pero gque quedan sometidos a

c

las disposiciones generales para todo seguro
y a las comunes a los de dafios.

Han sido numerosas las reformas hechas a la Ley General
de Instituciones de Seguros, y a la Ley sobre el
Contrato de Seguro, y sbélo dos al C6digo de Comercio de
1889 que entrd en vigor en 1890. No se har8 una
enumeracifn o un examen de todas y cada una de esas
modificaciones, pero si es conveniente comentar una que
otra de ellas, cuando sean de trascendencia innegable y
de importancia suficiente para que lo ameriten.

a) BEn 1946, se modificaron varios artfculos de la Ley
sobre el Contrato de seguro y del C&6digo de Comercio
para purgar a la primera de toda causa de discusién
respecto de la consensualidad imperativa del contrato
de seguro no marftimo y para gquitar el carfcter
formal indiscutible que tenia el maritimo segiin el
primitivo texto del Articulo 812 del Cédigo de
Comercio.

b) En diciembre de 1950, se agregé un parrafo final al
Articulo 85 de la Ley General de Instituciones de
Seqgures, en que se faculta al Poder Ejecutive
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Federal. por conducto de la Secretaria de Hacienda,
para que, mediante disposiciones de cardcter general,
pudiera modificar, reformar y variar los renglones,
asi como sefialar otros nuevos, para satisfacer
necesidades de orden social o de interés pfiblico.

Esto no es mids gque otorgar al Ejecutivo facultades
extraordinarias para legislar, con la agravante de
que ni siquiera son transitorias, sino permanentes,
lo cual significa una violacién de lo dispuesto en el
Articulo 49 de la Constitucién, en cuanto prohibe que
se reunan dos o mis podexes en una sola persona y
especialmente que se deposite en el Poder Legislativo
en un solo hombre, salvo el caso de facultades
extraordinarias al Ejecutivo de la Unidén en 1los
términos del Artfculc 29, también constitucional, que
se contrae a los casos de invasifén extranjera,
perturbacién grave de 1la paz pfiblica u otros que
ponga a la sociedad en grave peligro o conflicto.

Ademds estas facultades extraordinarias para legislar
en materia de inversiones de las instituciones de
seguros, son concedidas al Ejecutivo Federal, por
conducto de 1la Secretarfa de Hacienda y Crédito
Plblico, 1lo cual parece significar obviamente que
bastard un acuerdo del Secretario de Hacienda para
dictar disposiciones generales en la materia, es
decir, que ha dicho funcionario es a quien se otorga
la facultad de legislar.

Afortunadamente nunca se ha pretendido aplicar
semejante norma inconstitucional.

En diciembre de 1951 hubo otra reforma a la Ley
General de Instituciones de Seguros, en relacidn con
la prohibicién de ejercicio de la actividad
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aseguradora (Artfculo 3o0.). precisando debidamente la
extincién, alcance y efectos de esa prohibicién, en
ocasiones absoluta y en otras relativa, al permitir
excepcjones en casos especificos.

En este mismo decreto de reformas se modificé 1la
fraccion IV del Articulo 136 de la L.I.S. para
establecer que los contratos de seguros concertados
contra las prohibiciones del Articulo 3o. reformado,
no produciran efecto legal alguno, 8in perjuicio
del derecho del asegurado de pedir el reintegro de

las primas pagadas.

En esta forma se hizo patente gque el elemento
empresa era indiscutible en el contrato de seguro de
acuerdo con el derecho positivo mexicano.

Asimisme se modificé el peniltimo pdrrafo del
Articulo 85 de la nmisma L.I.S., para declarar
inembargables los bienes en que estuvieran invertidas
las reservas enumeradas en las tres fracciones del
Articulo 64 por lo cual a estos bienes en realidad,
la Ley los considera como garantias reales de
cualguier adeudo contraido por las aseguradoras, en
virtud de 1los contratos de segquro celebrados, en
otras palabras vienen a constituir garantia real al
pago de los siniestros.

Por decreto del 27 de diciembre de 1963 publicado en
el Diario Oficial del 30 del mismo mes, se realizé
otra reforma al Articulo 135 de la L.I.S.,
relacionada con una adicidén al Artifculo 85 de la

misma Ley.

En la fraccién IV del Articulo 135, se previene que al
recibir la Comisidn Nacional de Seguros cualguier
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reclamacién de un asegurado, fundada en un contrato de
seguro, se ordenari la constitucién e inversi&n de una
reserva para obligaciones pendientes de cumplir a menos
que a juicio de dicha autoridad, fuere notoriamente
improcedente.

Relacionado con lo anterior se encuentra el parrafo que
se agregd al Articulo 85, en el cual se previene que los
productos de la inversién de la reserva constituida por
orden de la Comisibén en el caso previsto en la fraccidn
IV del Articulo 135, quedardn en beneficio del
reclamante, si el cobro resulta procedente.

Probablemente no se encuentren disposiciones que violen
tantas garantias individuales como en este caso, en el
cual el legislador olvidé ante todo 1la garantia de
libertad de comercio establecida en el Articule 5o.
y la segunda de las excepciones que permite establecer
una libertad, la cual debe fundarse exclusivamente en
una ley gque al suprimir o 1limitar cwvando menos 1la
libertad de comercio. debe hacerlo para la defensa de
los intereses generales o como expresa el legislador
constitucional. para la defensa de los derechos de 1la
sociedad. Ahora bien, en el caso a que se refiere 1la
fraccién IV del Articulo 135, se trata simplemente
de 1la garantia de 1los eventuales derechos de un
particular. Por tanteo, el caso quedaria comprendido en
la primera excepcidn que consigna el Articulo So.
Constitucional. a la libertad de comercio, o sea que se
puede vedar o limitar esta libertad, ya que la
limitacién es una prohibicién parcial, para defensa de
los derechos de terceros, solamente mediante una
resolucién judicial y la reforma de 1963, excluye toda
resolucién judicial, afin trat&ndose de un &rbitro, que
es un juez privado, puesto que estatuye que la Comisién
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ordenard la constitucién e inversién de la reserva para
obligaciones pendientes de cumplir, ante el solo hecho
de la presentacién de una reclamacién, sin mis excepcidén
que, cuando a juicio de la Comisién Nacional de Seguros
se trata de una reclamacifn notoriamente improcedente,
lo cual es dificilisimo que se de en la préctica.

La reforma correlativa contenida en el parrafo que se
afiadi® al Articulo 85, tiene el defecto de falta de
técnica, porque legisla en una ley administrativa,
acerca de materia rigurosamente de derecho privado, al
establecer una nueva sancién para el caso de
incumplimiento de las obligaciones a cargo del
asegurador, nacidas del contrato de seguro, sancién que
se afiade a la ya existente en el Cédigo Civil.

No obstante que se mezclan disposiciones de derecho
administrativo que correspondian segin la Ley de
Secretarias y Departamentos del Estado, a la Secretarfa
de Hacienda y Crédito Pfiblico y disposiciones de derecho
privado. que por ser mercantil atafifan a la Secretaria
de Industria y Comercio, se olvidd en el decreto dque
promulgaron y publicaron las reformas, el refrendo de
las dos Secretarias de Estado como lo previene el
Articulo 92 de la Constitucién y lo prevenia el Articulo
27 de la Ley de Secretarias y Departamentos de Estado,
segfin podemos ver en el Diario Oficial del 30 de
diciembre de 1963, seccién II, p&gina 18 y 19, donde
se hace la publicacién con el solo refrendo del
Secretarioc de Hacienda y Crédito Pidblico. En
consecuencia segfin la disposicidén de los dos articulos

citados, esas reformas no deben ser obedecidas.
En el Diario Oficial del 21 de noviembre de 1963, fué

publicada la Ley de WNavegacién y Comercio Maritimos.
Esta ley dedica al seguro maritimo el capitulo IV del
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titulo tercero del Libro tercero.

Pasando ahora a otra cosa, considero conveniente afiadir
a este capitulo los antecedentes de las entidades
reguladoras, para ello se hard una breve alusién a las
mismas.

Segiin se sabe, el primer pais que inicia un control
sobre las instituciones de seguros fue Estados Unidos,
concretamente en la Ciudad de Nueva York, en el afio de
1859. Por otra parte en Europa, dada la importancia que
a fines del siglo XIX 1llegaron a alcanzar las
aseguradoras, el contrel no se hizo esperar y asi, en
Suiza en 1895, Francia en 1892 y en Alemania en 1902, se
dan las primeras disposiciones para reglamentar, como su
naturaleza especial lo requerfa, a las instituciones de
seguros, separdndolas un tanto de otras formas de
sociedades.

Los medios que doctrinalmente se han ideado para el
control de las instituciones, pueden agruparse en los
sistemas siguientes:

Liberal.- Auspiciado por la escuela del mismo nombre;
aboga por una ausencia del control, dejando a los
asegurados Yy los aseguradores en libertad de
contratar, disponiendo sdlo de algunas normas
relativas a los procedimientos para 1la resolucién de

controversias, una vez que éstas se susciten.

De publicidad.- En €1 la autoridad obliga a las
aseguradoras a realizar publicaciones periédicas
referentes a su estado contable.

De normacién imperativa.- Implica un mayor control
que los anteriores, pero aln muy 1limitado, toda vez
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que se reduce a reglamentar la creacién de las
sociedades, con una escasa vigilancia, después de que
éstas han cumplido los requisitos para su formacién.

_De autorizacién e inspeccifén material del Estado.-
Evolutivamente, es el Gltimo y mds completo de 1los
sistemas, ya que exige, inicialmente, una serie de
requisitos previos para la constitucién de las
instituciones, sin los que no les otorgard
autorizacién para funcionar y, cumplido que sea este
primer aspecto, durante la vida de 1la sociedad
ejercerd sobre ella un control material reservéndose
ese derecho para ejercitarlo en todo tiempo que 1lo
considere pertinente.

En el caso de México, a principios de este siglo,
encontramos el primer intento para implementar el
sistema de autorizacién e inspeccién material
de las asequradoras, ya que se deja a cargo de la
Secretaria de Hacienda 1la inspeccifén y vigilancia de
las mismas asi pues tenemos "En 1910 las C&maras
aprobaron la iniciativa de Ley del Ejecutivo,
tendiente a regular las operaciones de las
instituciones de segqguros que operaban en vida, por
ser estas compafiias extranjeras. Asi con fecha 25 de
mayo de 1910 se expidié 1la Ley Relativa a 1la
Organizacidén de las Compaiifas de Seguros sobre la
vida, ley gue sefala un cambio sustancial en el
enfoque y resolucidén del problema de la intervencién
del Estado en la organizacién y funcionamiento de las
empresas de seguros, al pugnarse abiertamente por
el establecimiento de un control gubernamental sobre
las mismas y en beneficio de los asegurados y para
evitar la fuga de una parte considerable del ahorro
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nacional al extranjero". (1)

Se instituy6 el Departamento de Seguros en 1910. Por
ministerio de 1la Ley de Secretarfias de Estado,
expedida el 13 de abril de 1917, el referido
Departamento pas® a formar parte de la Secretarfa de
Industria y Comercio. Las funciones de agquel, aunque
limitadas dieron pauta para regulaciones posteriores
mis estrictas.

El lo. de enero de 1933, el citado Departamento
regresé a la estructura de la Secretarfa de Hacienda,
cambiando su denominacifn por la Oficina de Seguros y
Fianzas adscrita a la Direccidén General de Crédito
Pliblico.

Ante los resultados de la Comisién Nacional Bancaria,
en su labor administrativa de inspeccién y vigilancia
de las instituciones de crédito, surgié el propSsito
de crear un organismo semejante, en relacién con las
aseguradoras elaboré&ndose al efecto un primer
proyecto de ley, copiado casi integramente de la
reglamentacién de la Comisifn Nacional Bancaria, que
quedd en simple proyecto.

En el afio de 1944, se elabord un nuevo proyecto que
se propuso al entonces Presidente de la RepGblica, el
cual, aungue fue firmado no llegé a publicarse por
diversas dificultades.

El 28 de septiembre de 1946, se publicé el Reglamento
de la Comisién Nacional de Seguros, gque entrd en

1) "Historia del Seguro en Mé&xico", Inicio, desarroilo y
consolidacién del Seguro Mexicano 1500-1988. Ed. Aso-
ciacidén Mexicana de Instituciones de Seguros, A. C.,
México, D.F.; Pag. 19.
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funciones a partir del 2 de marzo de 1947.

El 28 de febrero de 1956 se publicé un nuevo
Reglamento de la Comisién Wacional de Segures, a
través del cual se consolidaron y ampliaron - sus
facultades y funciones.

En decreto del 28 de diciembre de 1970, se derogd el
invocado reglamento y se adicion6 a la Ley General de
Instituciones de Crédito y Organizaciones Auxiliares,
el articulo 160 bis, que establece que las funciones
de inspeccifn y vigilancia de las instituciones de
seguros que corresponden a la Secretaria de Hacienda,
en términos de la Ley General de Instituciones de
Seguros Yy demés disposiciones aplicables, se
ejercerdn por conducto de la Comisién Nacional
Bancaria y de Sequros.

El 10 de agosto de 1971 se publicé el Reglamento
sobre las funciones que en materia de Seguros
realizara la Comisidn Nacional Bancaria y de Seguros.

Con fecha 3 de enero de 1990, se publicé el decreto
de reforma, adicibén y derogacidén de la Ley General
de Instituciones de Seguros, se modificéd la
denominacién de esta Ley para quedar como Ley General
de Instituciones y Sociedades Mutualistas de Seguros.

Tambi&én se cambia de denominacién a la Comisidn
Nacional Bancaria y de Seguros, para quedar como
Comisidén Nacional de Seguros y Fianzas, cambiando sus
funciones.



29,

SU IMPORTANCIA ECONOMICA

El seguro es una posibilidad que se ofrece para combatir
loes numerosos quebrantos que se originen en procesos
econémicos y en toda industria, no existe actividad
econémica en la gque el hombre no se vea amenazado
por peligros materiales. Existen varios procedimientos
e instituciones cuya finalidad es combatir y aminorar
estos peligros, es decir, eliminar los riesgos.

Estos riesgos pueden prevenirse, desplazarse o
repartirse, éste {ltimo ya sea que aquel a quien afecte
el riesgo se ponga para ello en relacién con otro,
mediante la formacitn de fondos de reserva, o mediante
distribucién entre varios, que es el caso del seguro.

El seguro distribuye esos riesgos antes de que se
produzca el caso previsto en el contrato, sustituye la
inseqguridad por un sentimiento de certeza, y se consigue
eliminar una pérdida de patrimonio.

Debido al seguro la persona no necesita prevenir en sus
cllculos los accidentes fortuitos, ya que el asegurador
se encargar& de indemnizar.

El seguro pone de manifiesto beneficios para la economia
privada, ya que no s&lo favorece al asegurado o su
familia, sino que también favorece, en muchos casos, a
sus acreedores.

Por su parte la empresa que no cuente con un seguro, se
encuentra expuesta al peligro de que sus ganancias o su
haber se pueden ver disminufidas o destruidas.

Si bien es cierto que la empresa disminuirfa sus gastos
por los seguros que contrate, tambi&n es cierto que es
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mis rentable el contar con un seguro, ya dgque como se
ha mencionado anteriormente, no existe actividad
econbmica en que el hombre no se vea amenazado de
peligros materiales.

El desembolso de las indemnizaciones implica a las
aseguradoras deberes que para lograrle el Estado por
medio de la Secretarfa de Hacienda y Crédito PGblico y
la hoy Comisién Nacional de Seguros y Fianzas, entre
otras leyes Yy reglamentos, se encargan de inspeccionar y
vigilar el buen funcionamiento de estas empresas.

Considerando lo anterior, debemos tener muy en cuenta
que el seguro en cualguiera gque sea su rama Yy Su
organizacién, no produce nunca, directamente, bienes
materiales, sino que su funcifn es semejante a la de los
bancos que acumulan capitales, los invierte y cuida,
teniendo siempre dispuesto para ayudar a los
interesados, mediante el pago de dinero que pueden
exceder en gran proporcifén, a las cantidades por ellos
abonados.

A la empresa aseguradora se le puede considerar como el
hombre de confianza, ya que administra las cuentas de
los asequrados y conserva a la expectativa las posibles
necesidades que se produzcan. Este papel impone

respectivamente la buena marcha en la economfa nacional.

El segufo no crea productos, pero si contribuye a
levantar la productividad del capital que se pone a su
amparo, en este sentido puede decirse que es un medio
indirecto de produccién de bienes materiales.

El sequro tiende a cubrir por dos causas, por dafio
material indirecto o por razones de previsibén econdmica,

que aungque no sean directos enfrentan una necesidad; la
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naturaleza del dafio no es siempre la misma, ya Qque
puede tratarse de un dafio de economfia privada (robo} o
de un perjuicio gue trasciende a la economfa nacional
(incendio, tormentas o muerte).

El dafio que provoca la necesidad patrimonial puede ser
car8cter material, si recae sobre cosas, o de indole
personal si afecta la vida o la salud.

Es importante distinguir segfin se trate de necesidades o
sucesos que sdlo pueden presentarse una vez en el
transcurso del seguro, que es el caso de la muerte o la
vida hasta una cierta edad, o de sucesos y necesidades
que puedan repetirse con mayor frecuencia.

Hay que advertir que cuando mayor sea el nlmero de
personas participantes del seguro, menores serdn los
desembolsos que haya que hacerse para cubrir en conjunto
sus necesidades, que en ocasiones son tan peguefas e
insignificantes estas partidas, gque pueden reputarse
perfectamente infitiles para 1la economia individual, y
seguramente gue la mayoria de las veces se aplicarian a
fines muche menos productivos si no existiera la
institucidén del seguro.

Para establecer un juicio econdmico-nacional acerca de
la cuantfa de las primas abonadas para el seguro
conviene, ademds, deducir aquella parte que no se aplica
al propio seguro, sino a atenciones accesorias, como
son: las gque reclaman a prevenciones y reduccién de
daifios, ademds hay gque tomar en cuenta que la inversifn
productiva de los fondos de reserva, que pueden ser muy
grandes, reduce considerablemente los gastos del seguro.

En nuestro pais no hay una educacibn sobre el seguro, ya
que se ve como un gasto innecesario, pero hay dque
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considerar que por ejemplo, para el rico, el hecho de
que se le destruya su casa con todo lo que tiene
dentro por un incendioc es mucho menos necesarioc que para
aquel que ,s6lo dispone de pocos medios para subsistir y
gque por ende no puede procurarse otros enseres nuevos
si un accidente los destruyera.

Esto significa un grave problema para el seguro, ya que
la persona gque carece de medios econémicos es
precisamente el que mAs necesita la proteccidén del
seguro y es quien menos lo adquiere.

Sin embargo, ya en la mayoria de los paises se estén
dando soluciones a estos problemas, sobre todo en el
ramo de enfermedades, accidentes, invalidez, vejez,
viudez, orfandad, etc., esta seguridad fomenta la
produccién Y gracias al seguro establece una
uniformidad en los precios, ya que se eliminan de la
economia nacional y de 1la vida del individuo 1los
accidentes fortuitos y esto permite contar con el
comercio y la vida econémica se desenvuelvan
pacificamente.

A pesar de todo lo anteriormente expuesto, existe un
reproche hacia el seguro, ya gue se dice que menoscaba
el espiritu de beneficencia, sin embargo, considero que
es un mérito mayor la sensacién de independencia
que la de subsidio de la buena voluntad de otros. Ahora
bien, el seguro no elimina todas las pérdidas para la
economfa nacional, pero si disminuye los perjuicios
patrimoniales, pero son tantos 1los que contribuyen o
aportan a soportar esos perjuicios o dahos que apenas el
individuo los percibe, por ende el seguro impide en
muchas ocasiones, que un individuo caiga en la pobreza,

por eso decimos con sequridad, que el seguro constituye
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una fuerza de conservacién de capitales adem8s de que
fomenta en ocasiones el espiritu emprendedor, para el
caso de que por ejemplo una empresa sufra un siniestro
considerable y si esa industria se encuentra asegurada
la indemnizacidén que reciba por parte del seguro
se puede utilizar para implementar nuevos sistemas para
el desarrollo de dicha industria, cosa que no sucederia
si no se encontrara asegurada, ya gque se verfa
seriamente perjudicada por tener que reponer lo que se
hubiera perdido en el accidente o siniestro como se
conoce en el medio asegurador, se tendria que invertir
muche tiempo y capital, esto se ve mds claramente en los
seguros sociales que ofrecen hasta a las personas
gque carecen de todo patrimonioc la posibilidad de
procurarse ingresos cuando se paralizan sus actividades

de trabajo.

En cuanto al crédito, el seguro ha sido utilizado,
principalmente, en el ramo de incendio y de vida, estos
no han sido evidentemente 1los f{nicos gue ponen en
servicio el crédito del asegurado, y lo que interesa
el Gltimo de los casos es garantizar para el futuro la
situacién patrimonial del asegurado o de sus
familiares, el seguro y el crédito arrancan de
diferentes instituciones peroc ambos persiguen la misma
meta, ya que por una parte el seguro refuerza el crédito
del asegurado y por ejemplo, el seguro de incendio crea
el crédito del inmueble urbano, que sin el seguro no
habrfia quien concediera ese crédito o préstamo pues no
habria quien respondiera por la cantidad prestada.

El seguro social por su parte, da ventajas a los seguros
voluntarios, ya que los primeros se popularizan y hacen
que aumente su demanda, y como consecuencia ofrece un

minimo de satisfaccién.
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Por lo que se refiere a la importancia social del
seguro, dice Manes "...bien puede afirmarse, en primer
término, que esta institucién fomenta poderosamente el
espiritu de 1la '.familia y la vida familiar. La familia
sigue siendo base de toda la organizacidn econfmica y
politica moderna, y cuanto contribuya a levantarla y
fortificarla, favorece indirectamente a la sociedad. El
seguro no s8lo ofrece, como hemos visto, los recursos
necesarios para sanear el patrimonio y los ingresos de
una persona, sino que ayuda tambi&n al progresoc de la
familia, aun en su aspecto espiritual, procurando a sus
miembros los medios para emprender estudios y acometer
otras actividades. Los beneficios que esta institucién
envuelve para la vida de las familjas resultan también
claramente en el seguro social, y sobre todo en los
seqguros de enfermedad organizados en forma de asistencia
familiar, que actualmente presentan todavia carécter
voluntario, aunque son muchos los que entienden que
deberén convertirse en obligatorios.

El seguro puede ayudar a las familias a ascender en la
escala social y salvarlas del peligro de caer en una
clase inferior. En Norteamérica se ha visto esto muy
claro, y los usos sociales de aquel pais exigen
que todco hombre, por rico dque sea, al contraer
matrimonio, garantice el porvenir de su mujer, mediante
un seguro de vida.

Adem8s de beneficiar a las familias aisladamente, el
sequro estrecha los lazos de unas con otras, mediante
una intima concatenacifn de intereses en que el egoismo
econbmico se combina con los miramientos altruistas. Y
aungue el asegurado, al firmar la péliza, sb6lo proceda
movido por soportes egoistas, los efectos son los
mismos que si obrase altruistamente, pues el seguro no
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favorece solamente al que lo contrae, sino también, por
via indirecta, a sus familiares y acreedores". (2}

La compaiifa de seguros basa toda su actividad en el
conocimiento del riesgo el cual se estudiard mis
adelante, ese conocimiento se obtiene a través de
cllculos de probabilidades, que permitird mediante
métodos estadisticos, determinar con bastante exactitud
el grado de probabilidad que ocurra un suceso O
siniestro entre un gran nfimero de casos posibles.

Cuanto mayor sea el nimero de casos estudiados respecto a
un mismo acontecimiento, mds posibilidades existirdn el
determinar en que nfimero y circunstancia se producirén
en el futuro y hacer una previsifn aceptable de su
concurrencia y, por lo tanto de su costo.

Es en esto que el asegurador se apoya, y trata de lograr
un volumen suficientemente amplio para dar una solidez a
su actividad, obvio es que existen situaciones
catastr6ficas anormales o perfodos sin pérdidas, lo
normal es que exista una uniformidad.

Entendemos entonces que es importante un volumen o masa
de riesgos para gque haga posible el célculo de
probabilidades.

8in embargo, el hecho de no existir un volumen amplio no
obstaculiza al asegurador, ya que hay otras alternativas
para ese efecto, como son los coaseguros O reaseguros,
los cuales también se estudiar&n m&s adelante.

(2) Manes A. "Teoria General del Segquro", Pdg. 78 y 79,
Ed. Logos Ltda, Cuarta Edicién, Madrid Espafia, 1930.
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2. ANALISIS ¥ CRITICA DEL REGIMEN LEGAL MEXICANO EN
MATERIA DE CONTRATOS MERCANTILES.

2.1 EL PRINCIPIO DE LA FORMALIDAD ESCRITA EN LOS CONTRATOS.

De conformidad con el Artfculo 78 del C6digo de Comercio
que a la letra dice:

"ART. 78 En las convenciones mercantiles cada uno se
obliga en la manera té&rminos que aparezca gque quiso
obligarse, sin que la validez del acto comercial dependa
de la observancia de formalidades o requisitos
determinados”.

Tal precepto en su parte primera encaja perfectamente en
el moderno documentalismo mercantil en el que vivimos
hoy en dfa, claro estd8, que la formalidad documental
admite esporédicas excepciones, como por ejemplo
las comp;:as que efectuamos con pequefios comerciantes.

Si analizamos detenidamente 1los actos de comercio que
efectuamos diariamente nos daremos cuenta que es enorme
las manifestaciones que se utilizan en 1la actividad
comercial, las cuales van desde beletos, fichas
© contrasefias, que se usan para disfrutar de algfin
servicio, especticulo, etec.

Recomendamos tambié&n 1los comerciales que a diario
escuchamos o vemos por los diferentes medios de
comunicacidn, la frase vya trillada de "papelito
habla", que sin embargo lleva un mensaje mé&s profundo,
como es el de la proteccidn al consumidor o comprador,
el derecho que pueda dar ese papel para ejercitar alguna
accién en contra del vendedor. La falta de ese
documento coloca al acreedor o consumidor en una
dificultad ya que se tendrd que probar la existencia de
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ese acto comercial o contrato que celebro, dando como
resultado trémites engorrosos.

Considero conveniente, gque la consensualidad mercantil
debe desaparecer definitivamente, porque como se dijo
anteriormente se deja en un estado desventajoso al
comprador o acreedor.

Aungue en la formalidad existen situaciones nada
favorables como las que sefala por el Licenciado Dfiaz
Bravo;

"Pero a todo elle hay que agregar el inexorable aumento
de exigencias registrables como requisitos, en
ocasiones, para oponibilidad a terceros del acto
contrato mercantil, Y en otras aln para la
reclamabilidad de su cumplimiento.

Ejemplos del primer caso encontramos ya en el propio C.
com. {(art. 26; "Los documentos gue conforme a este
cbédigo deban registrarse y no se registren, s6lo
producirdn efectos entre los que los otorguen: pero no
podrdn producir perjuicios a terceros, el cual si podrd
aprovecharlos en lo gque le fuere favorable..."),
anteriormente en la Ley de Inversiones y Marcas {Arts.
45; "Las licencias de explotacifén {de patentes) deberén
ser aprobadas y registradas por la Secretarfa de
Industria y Comercio...": 46; "Los derechos que confiere
una patente podrén cederse o transmitirse... Para que la
cesidén transmisién surta efectos contra terceros se
requerirfn su registro en la Direccibn General de
Inversiones y Marcas... Cuando dichas cesiones o
transmisiones se efectfien per  actos entre vivos
solamente surtiran efectos si fueren aprobadas e
inscritas en el Registro Nacional de Transferencia de
Tecnologfia: 141; “"... las marcas registradas pueden
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transmitirse... pero su transmisién no producird
efectos sino se inscribe en el Registro Nacional de
Transferencias de Tecnologias”.) (3)

Dada la importancia que un documento representa y que ha
venido cobrando mayor auge en nuestros dias, el
consentimiento mercantil ha quedado atrds para beneficio
de los involucrados en un acto de comercio, entonces la
consensualidad mercantil a gue se refiere 1la Gltima
parte del Artfculo 78 ha devenido a ser letra muerta.

Tanto por seguridad como pré&cticas, las personas que se
ven involucradas en actos de comercio, normalmente
formalizan é&stos con algin documento llimesele contrato,
convenio, recibo, factura, etc.

DERECHO MERCANTIL

No es nada f&cil dar una definicién atinada y completa
del Derecho Mercantil, pues a las dificultades propias
de la 1labor de definir hay gue agregar 1las ideas
doctrinales y el desenvolvimiento histérico del
mismo, los cuales muestran profundas rafices
consuetudinarias; que de algln modo lo han orientado y
llevado al desarrcllo que hoy alcanza.

Sobre este tema Rodriguez y Rodriguez menciona: "Si
consideramos el Derecho Mercantil en tres momentos
fundamentales de su evolucibén histbrica, veremos que es
imposible obtener un concepto comin.

El derecho mercantil surgid como un derecho
primordialmente subjetivo, como normas aplicadas en el
(3) Dfaz Bravo, Arturo "Contratos Mercantiles", Pags. 26

y 27, Edicién Coleccifn Textos Jurfdicos Universita
rios, Primera Edicién, México 1983.
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seno de las corporaciones y gremios mercantiles a las
relaciones profesionales existentes entre sus miembros.
En clara contraposicidén con esta visién el derecho
mercantil se nos presenta &ste tal como queda
estructurado en el C6digo de Comercio de Wapolebn y en
todos los que en &l se inspiraron directa o
indirectamente, como ocurre con el Cédigo Espafiol
vigente y con el mexicano, en lo que el derecho
mercantil es fundamentalmente un derecho de los actos de
comercioc, independientemente de 1las personas gque los
realizan.

Por iltimo el derecho mercantil de nuestros dias tiende
cada vez a configurarse como derecho de la empresa y
del trdfico en masa, eliminando de su &mbito al comercio
ocasional.

Esta breve enumeracién nos muestra que no hay
posibilidad de obtener un concepto del derecho mercantil
vdlido para todos los tiempos y nos obliga a afirmar que
este concepto que buscamos s&lo puede ser un concepto
b&isico, de un momento y de una época determinados". (4)

Numerosos juristas han intentado dar una definicién del
derecho mercantil, partiendo de distintas ideas, y
utilizando diferentes métodos, sus definiciones han
tenido gque ajustarse, naturalmente, a la é&poca en que
las escribieron, a la forma en que las leyes de sus
respectivos paises reglamentaban el dereche mercantil
pues, segfin la historia, este derecho se muestra en
ocasiones como una rama especial cerrada y completa,
Yy otras formado apenas por ciertos grupos de

{4) Rodrigu?z Y Rodriquez, Joaquin, "Curso de Derecho
Mercantil", Tomo I, P&g. Ed. PorrGa, S. A., Novena
Edicibn, México 1971.
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disposiciones legales.

En ocasiones este derecho ha sido s6lo aplicable a los
comerciantes profesionales, 3 en otros casos ha
funcionado para regular ciertos actos o contratos sin
tomar en cuenta si quienes los afecta eran o no
comerciantes de profesidn.

La gran variedad de definiciones pueden explicarse
porque se presentan tantos obst&culos que hasta la fecha
han impedido llegar a una definicién finica de esta rama
del derecho, vdlida para todos los paises y para todas
las épocas.

Hay que anadir una dificultad més, provocada por el
hecho de que el derecho mercantil forma parte segfin
opinién generalizada del derecho privado y en este campo
se entrecruza en multitud de relaciones con el derecho
civil, lo cual complica mis el problema de separar su
propia materia y encerrarla en una definicién verdadera,
completa y permanente.

Por todo lo anterior, tratar de dar una definicibn del
derecho mercantil ajustada al procedimiento cl8sico de
establecer un género préximo y una diferencia especifica
no resulta factible. Aunque el gé&nero préximo, es
determinable con facilidad, ya gque se trata del derecho
privado que es el que tiende de modo predominante a
regular las relaciones o intereses personales
particulafes, la diferencia especifica gue lo separa del
derecho civil resulta casi imposible determinarla y en
una forma que pueda ser verdadera en todos los casos.

Una vez realizada la anterior aclaracién, y con el fin
de continuar con el presente tema, podemos aceptar 1la
siguiente definicidén:
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"El derecho mercantil es una rama del derecho privado
que regula las relaciones de los individuos que ejecutan
actos de <comercio © que tienen el <cardcter de
comerciantes".

Esta definicién encaja dentro de los principios bésicos
que establecen los Articulos lo., 30. y 4o0. del C&digo
de Comercio vigente que, respectivamente establecen gque
sus disposiciones se apliquen s6lo a los actos de
comercio, definen quienes son comerciantes y sefiala gqué
actividad de 1las personas gueda en su &mbito de
aplicacién.

El derecho mercantil justificd haber sido, en un
principio, una rama del derecho muy parecida al derecho
civil, pero solo aplicable a personas dedicadas a una
actividad especial, la intermediacién en el cambio con
el propdsito de lucro, los comerciantes. Sin embargo a
medida gque pas6é el tiempo se noté una tendencia a
objetivarse o concretarse esa aplicacién no sélo ya a
las personas comerciantes, sino m&s bien a determinada
actividad caracteristica por su universalidad,
sistematizacidén, permanencia y duracién.

El derecho mercantil deja ver su proceso evolutive que
se inici6é como el derecho propio y peculiar de los
comerciantes, hasta llegar a ser la rama del derecho
aplicable a ciertos actos llamados de comercio y a los
relacionados con ellos por una estrecha 1liga de
dependencia.

Dentro de esta corriente se plantea 1la discusién
relativa a si en realidad tiene o no una substancia o
materia propia frente al derecho c¢civil, creando el
problema llamado de la sustantividad del derecho
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mercantil.

Lorenzo Benito y H. Vidari proclaman esta sustantividad
en atencién a todas las caracteristicas que tiene, por
su parte 'Cesare vivante la niega. Naciones como
Inglaterra, Estados Unidos y Suiza consideran estos dos
derechos como una sola rama en su aspecto civil y
mercantil, lo ciertoc es que hoy en dia se reconoce
universalmente esta sustantividad.

Esta discusién ha girado sobre el punto de 1la
conveniencia practica de 1la exigencia de estas dos
categorfas o ramas: derecho civil y derecho mercantil.
No ahondaré sobre esta cuestidn s6lo diré que quienes
van en contra de la sustantividad ponen de manifiesto el
grave inconveniente de la existencia de dos tribunales
para juzgar relaciones juridicas anélogas.

Mantilla Meclina menciona:

"Opinibn sobre la separacién legislativa de ambas ramas
del derecho.~ En resumen, no es posible la £fusidn
absoluta del derecho mercantil con el civil: pero sf es
conveniente y deseable suprimir muchas de las
diferencias que hoy en dia separan, innecesariamente,
ambas ramas del derecho. La especialidad de los
procedimientos y de los jueces mercantiles no encuentra
justificacién l1l8gica, y por ello tiende a desaparecer en
todos los paises". (5)

Ahora bien el derecho tiende a reqular de un modo total
las relaciones humanas en sociedad, no puede permitir 1la

existencia de ninguna relacifn que escape a sus normas,

(5) Mantilla Molina, Roberto, "Derecho Mercantil", P&g.
36. EA. Porrfia, S. A., Decimosé&ptima Edicidn,
México 1977.
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y ha procedido a resolver el problema que representan
las lagunas Jjuridicas mediante un mecanismo llamado
supletoriedad. Este consiste en gque 1las leyes nos
mandan recurrir a otras leyes o a otras fuentes
productoras de normas Jjuridicas, autorizé&ndonos a
buscar en ellas reglas gque pueden adaptarse para
ajustarlas a la laguna jurfidica de que se trate.

La amplia =zona del derecho civil regulada a la vez por
el derecho mercantil ha hecho que en nuestro sistema
legal, el derecho civil sea el gque mds se preste a
servir como supletorio del derecho mercantil.

Ademds de que en el derecho mercantil puede funcionar 1la
supletoriedad del derecho civil, porque 1llena las
condiciones l6gicas y doctrinales para que un sistema
juridico pueda ser supletorio de otro, esto es:

El sistema suplente es mis amplio y general, el sistema
suplido més concreto y especial. Esto se cumple porque
el derecho civil es m&s general y amplio, y el mercantil
mis concreto y especial.

Los dos sistemas de normas deben estar comprendidos
dentro de un campo juridico semejante. Ambos derechos,
el mercantil y el civil son derechos privados.

El primer sistema de normas, o sea la ley debe autorizar
la sustitucién o suplencia. El derecho mercantil,
ordena que el derecho civil y otras fuentes se apliquen
a sus lagunas jurfdicas.
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Adem&s del derecho comfin (derecho civil) existen otras
fuentes; antes de empezar a describir las diversas
fuentes definiremos que se entiende como fuente de
derecho:

“Todo aquello que origina normas que refinen los
caracteres propios de lo juridico".

Para mejor entendimiento de las fuentes se han separado
en cuatro grupos.

l.- Fuentes formales;

2.~ Fuentes materiales;
3.~ Fuentes de informacidn;
4.- Fuentes supletorias;

1.- Las fuentes formales.- Son aguellas que de un modo
indirecto producen normas con plenas caracteristicas
jurIdicés. Tradicionalmente se considera dentro de este
tipo a la Ley, aungue en realidad la verdadera fuente es
el acto legislativo, y puede darse en nuestro pais
idéntico cardcter, a 1los tratados aprobados por el
Congreso.

En México presenta ciertos caracteres especiales de
jurisprudencia, que impiden asignarle de plano como
algunos gquieren, el calificativoe de fuentes formales.
Podemos definir a 1la jurisprudencia gque en nuestro
pais son resoluciones producidas por la S.C.J.N.

Sin embargo, la propia Corte puede en cualquier momento
modificar su jurisprudencia. Por esta razdn no se cree
que la jurisprudencia sea fuente formal, pero tampoco
cabe estrictamente en nuestro pais, dentro del concepto
de las fuentes materiales, razfn por la cual se presenta
ahora por separado.
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2.~ Fuentes materiales.- Son aquellas que de un modo
mediato o indirecto originan normas juridicas. Estas
fuentes s8lo se producen mediatamente normas juridicas
en cualguiera de estos dos casos, en sistemas juridicos
de derecho escrito como lo es el nuestro.

a) Cuando el legislador se inspira en ellas para tomar
reglas o normas gque se incorporan como materia de una
ley.

b) Cuando el legislador manda usar tales fuentes para
suplir alguna laguna juridica.

I.- La Jjurisprudencia cuya situacién mexicana se
analizé anteriormente puede ser fuente material, cuando
el legislador se inspire en ella.

II.- La costumbre.- Puede definirse como aquel acto o
abstencifn gque se repite de modo prolongado en el &mbito
de lo social, hasta que llega a crear en la conciencia
de los individuos un sentido de cbligatoriedad.

IIT.~ La doctrina juridica.- BEs el principio,
interpretacién y opiniones formuladas y expuestas por
los té&cnicos en materia Jjuridica. Alin cuando algunos
consideran como una fuente material distinta los
llamados "Principios generales de derecho" se estima
que estos principios solamente han podido ser formulados
gracias a la labor de los juristas, por lo que deben
estimarse tan sdlo como uno de los aspectos de 1la
doctrina juridica.

IV.- La aquidad.- A su concepto se puede definir como
el sentido de lo justo recordemos el antiguo concepto
romano, segiin el cual la justicia es "la constante
voluntad de dar a cada quien lo suyo".
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V.~ Las leyes.- Estas, que son todas las normas de
derecho vigente en otras naciones, o gque han regido en
otros pafses han sido en nuestro pafs una fuente
importante de inspiracifén para los juristas encargados
de redactar nuestras leyes. Esto no pudo ser sino
natural en las primeras &pocas de nuestra vida nacional.
Hubo de recurrirse y se seguir8 recurriendo a la
experiencia de pueblos de m8s antigua o mids adelantada

evolucidn juridica.

3.~ Fuentes de informacidn.- Llamamos asi aquellas
mediante las cuales podemos enterarnos del derecho
vigente en un sitio y época determinados.

En nuestro pais, las leyes pueden conocerse a través del
Diario Oficial de la Federacifn, y de los diversos
Diarios Oficiales de los Estados que forman la
Rep(blica. La Jurisprudencia de la Suprema Corte de
Justicia se da a conocer por el Semanario Judicial de la
Federacidn.

4.- Fuentes supletorias.- Son aquellas que funcionan
como sustitutivas en el caso de lagunas con la Ley. EL
funcionamiento de estas fuentes estd sujeto a una
jerarquia, orden o prelacién, que la propia Ley
establece, determinando cudles fuentes supletorias deben
ser consultadas primero y cuidles después.

En materia mercantil general las fuentes supletorias y
su jerarquia estédn determinadas en el Art. 2 del C&digo
de Comercio, que a la letra dice:

"Axrt. 20. A falta de disposiciones de este Cédigo,
serén aplicables a los actos de comercio las
disposiciones de derecho comiin".
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Para el caso de que la ley civil no de tampoco normas
aplicables al caso de que se trate, se suple, seglin lo
indica el ArtIculo 19 del c&digo Civil del Distrito
Federal, aplicando los principios generales de derecho.

REQUISITOS LEGALES PARA EL PERPECCIONAMIENTO DE ILOS
CONTRATOS MERCANTILES.

Antes de llegar al fondo del presente tema, se hace una
breve alusién a los contratos mercantiles en general y
empezamos por definirlos como:

'Los contratos son convenios que producen o transfieren
las obligaciones y derechos. Los contratos son una
especie del g&nero convenios".

"Convenio es el acuerdo de dos o mds personas para
crear, transferir, modificar o extinguir obligaciones".

A su vez, el convenio es:

"Una especie del acto juridico, que es la manifestacién
de la voluntad para producir efectos jurfdicos”.

Estos conceptos que ha elaborade el derecho civil, son
extensivos al derecho mercantil y se puede decir que los
contratos mercantiles:

"Son convenios que producen o transfieren obligaciones y
derechos de naturaleza mercantil”.

Para la existencia del contrato, el C&digo Civil exige
dos elementos: el consentimiento y objeto que puedan
ser materia del contrato. Debemos agregar un tercero:
la forma, en los cagsos gque la ley lo determine.

Consentimiento quiere decir acuerdo de voluntades, y es
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elemento esencial del contrato. Cuando el contrato se
celebra entre presentes no es diffcil saber en qué
momento se perfecciona el contrato, ya que d&ste existe
desde que dos partes manifiestan su wvoluntad de
obligarse. El problema surge cuando el contrato se
celebra entre ausentes, es decir, entre personas
que no se encuentran una en presencia de la otra, En
tal caso, la oferta y la aceptacién pueden hacerse por
escrito, lo que dard lugar a los contratos por
correspondencia. La doctrina ha sido punto muy debatido
el de fijar el momento en que se perfeccionan estos
contratos. Nuestro C&digo de Comercioc en su Articulo 80
da como solucidén la siguiente:

"Articulo 80 Los contratos mercantiles que se celebran
por correspondencia quedarin perfeccionados desde que se
contestg aceptando la propuesta a las condiciones con
que ésta fuere modificada. La correspondencia
telegrédfica s6lo producird obligaciones entre los
contratantes que hayan admitido este medio previamente y
en contrato escrito, y siempre gque los telegramas
reunan las condiciones o signos convencionales que
previamente hayan establecido".

Sin embargo, hay que considerar el atinado comentario
que hace sobre este tema el Lic. Arturo Dfaz Bravo en su
libro Los Contratos Mercantiles y dice: "...La
expresién legal"... queda perfeccionados desde dque se
conteste aceptando la propuesta..." (Art. 80 C. Com.),
ademds de ser gramaticalmente incorrecta, por el
defectuoso empleo de gerendio, es de una extrema
vaguedad:

éCudndo debe estimarse contestada la propuesta? Zcuando
el aceptante firme su aceptacién; aunque no la despache?
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icuando  la ponga en manos de un propio para su
entrega al oferente? Zcuando la deposite en un
burzdn u oficina de correos? No tengo noticias de que,
a pesar de la ya casi secular vigencia del precepto,
haya dado lugar a algiin criterio jurisprudencia digno de
mencidn; GUTIERREZ Y GONZALEZ (Derecho cit.,
p&g. 177 y BENJAMIN SANCHEZ Obligaciones ... cit... Pég.
57) dan por sentado que el precepto mercantil adopta el
sistema de la expedicién que ambos limitan a la postal y
la telegr&fica, a pesar de la actual existencia de otras
formas de expedicifn (pagqueteria aérea o terrestre,
propio, etc.) . Ahora bien, resulta por demis
interesante observar que el segundo de tales quizds de
modo involuntario, pone de manifiesto la poca claridad
del precepto, pues apunta una distincién consensual y
una separacién cronolégica entre las expresiones
contestacién y expedicién, al afirmar que, segfin 1la

teorfa de 1la expedicifén, el consentimiento surge
"cuando el destinatario de 1la oferta contesta al
proponente y expida su carta...", por donde habria de

concluirse que cuando el Cé&digo de Comercio emplea 1la
expresifn conteste, no debe entenderse la exigencia de
que el aceptante expida su respuesta, sino s&lo de que
la exprese por escrito, en forma indubitable, aunque no
se desprenda de ella. Pero conclusién tal, sbélo
conducirfa a ubicar el precepto dentro de la teoria de
la declaracidn, que es la adoptada por nuestro C6dido de
Comercio, y asi han sostenido Felipe de J. Tena (Derecho
Mercantil Mexicano, t. I. tercera edicidn, México, 1944
pdg. 307) y Mario Bauche Garcia Diego (La Empresa
...cit., P&g. 220) entre nosotros: Fernando Sénchez
Calero (Instituciones de Derecho Mercantil, cuarta
edicibn, Valladolid, 1974, P&g. 364 y Manuel Broseta
Pont (Manual de Derecho Mercantil, 3a. edicién, Madrid,
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1977, P&g. 361 en Espafia, al comentar: el Articulo 54
del Cé6digo de Comercio Espafiol, cuyo texto coincide
sustancialmente con el mexicano". (6)

Otro elemento del contrato es el objeto que viene a ser
la obligacién y el objeto de &sta es la prestacién que
puede consistir en dar, hacer o© no hacer. Cuando el
C6digo Civil habla del objeto del contrato, en realidad
quiere referirse al objeto de la obligacién. La cosa,
objeto de wuna obligaciSn de dar debe llenar los
siguientes requisitos: existir en 1la naturaleza, ser
determinada o determinable en cuanto a su especie ¥y
estar en el comercio. E1 hecho positivo o negativo,
objeto de las obligaciones de hacer, debe ser posible
lfcito.

La forma, atro elemento del contrato cuando es
indispernsable para la existencia del contrato, recibe el
nombre de solemnidad. La regla general es que en las
convenciones mercantiles, cada uno se obliga en 1la
manera y términos que aparezcan que quiso obligarse, sin
que la validez del acto comercial dependa de la
observancia de formalidades o requisitos, determinados.
Se exceptfian de esta regla los contratos que, con
arreglo a las leyes mercantiles, deban hacerse constar
en escritura piblica o requieran formas o solemnidades
necesarias para su eficacia, los contratos celebrados en
pais extranjero en gue la ley exija escrituras, formas o
solemnidades determinadas para su validez, aunque no -las
exija la ley mexicana. En estos casos, los contratos
que no llenen las solemnidades requeridas, no producen
obligacién, ni accién en juicios segGn se desprende del
Articulo 79 del C6digo de Comercio.

(6) Diaz Bravo, Arturo, Op. Cit., P&gs. 27 y 28,
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Una vez que el contrato existe, por reunir los elementos
arriba sefialados, es necesario examinar si es vilido.
Los contratos pueden ser anulables si el consentimiento
estd viciado por error, dolo o violencia o si alguna de
las partes contratantes es incapaz. Las disposiciones
del Derecho Civil sobre capacidad de los contratantes y
causas que invalidan los contratos son aplicables a los
actos mercantiles con las modificaciones gque establece
el C8digo de Comercio.

Los contratos pueden clasificarse en los siguientes
grupos:

1. Unilateral, cuando se obliga una sola de las partes.

2. Bilateral o sinalagmiticos, cuando las dos partes se
obligan reciprocamente.

3. Onerosos, son agquellos en los que las partes
estipulan provechos y gravamenes reciprocos.

4. Gratuitos, los contratos en que el provecho es solamen
te de una de las partes.

5. Conmutativos, son aquellos en que las prestaciones
que se deben las partes son ciertas desde que se
celebre el contrato, de tal suerte, que ellas pueden
apreciar inmediatamente el beneficio o la pérdida que
&ste les cause.

6. Aleatorio, cuando la prestacién debida depende de un
acontecimiento incierto que hace que no sea posible
la evaluacibén de la ganancia o p&rdida sinoc hasta que
ese acontecimiento se realice.

7. Consensuales, son los que se forman por el solo
consentimiento de las partes.



52.

8. Reales, son los gque, ademds del consentimiento, para
su perfeccionamiento requieren la entrega de la cosa.

9. Sclemnes, son los gque requieren determinada forma
externa prescrita por la ley, sin la cual, el
consentimiento no tiene eficacia juridica.

DERECHO COMPARADO.

Es importante conocer como otros paises celebran sus
contratos mercantiles y muy especialmente el contrato de
seguro que es el tema principal de este trabajo, por tal
motivo se hace una semblanza de cémo se perfeccionan
estos contratos de seguros en diferentes paises.

De conformidad con el Articulo lo. de la Ley de Contrato
de Seguros de Espafna, que a la letra dice:

"l1. El1 contrato de seguro es aguel por el gue el
asegurador se obliga, mediante el cobro de una prima y
para el caso de que se produzca el evento cuyo riesgo es
objeto de cobertura a indemnizar, dentro de los
limites pactados, el daifio producido al asequrado © a
satisfacer su capital, una renta u otras prestaciones
convenidas".

Por su parte el Articulo 6 de la misma Ley sefiala:
"6. La solicitud del seguro no vinculard al solicitante
la proposicifn del seguro por el asegurador vinculari al
proponente durante un plazo de quince dias.

Por acuerdo de las partes, los efectos del seguro podrén
retrotraerse al momento en que se presentd la solicitud
o se formuld la proposicién.

Al primer articulo se le puede criticar como al de



53.

nuestra legislacibn, ya que sefiala la palabra
"mediante” que entendemos que s8blo existe la obligacién
del asegurador cuando se haya cobrado la primera, sin
embargo también en Espaifa la aceptacién, concebida como
declaracidn de la voluntad del tomador del seguro y
dirigida al asegurador dando conformidad a su
proposicién, tiene como efecto la perfeccién del
contrato. Esta declaracidén puede hacerse de cualquier
forma para que produzca ese efecto. Sin embargo, tal y
como sefiala Fernando Sénchez Calero en su libro "... en
ocasiones se pretende limitar la forma de manifestar la
aceptacién en el sentido de que ha de hacerse por

escrito. Asi, en unas condiciones generales de 1los
ramos de dafos -que se dice que est8n adaptadas a la
Ley sobre Contrato de Sequros- se afirma que ‘"el
contrato se perfecciona por el consentimiento,

manifestado por la suscripcién de 1la p6liza o del
documento provisional de cobertura por las partes
contratantes” (Art. 1 de dichas condiciones generales).
Pero tal interpretacién, a nuestro juicio, no concuerda
con la Ley sobre Contrato de Seguros, en cuanto que la
aceptacién del tomader puede ser manifestada en un
momento anterior al propio asegurador y el contrato ha
de estimarse perfeccionado cuando se ha fundido 1la
oferta y la aceptacidn. La r&pida exposicién al riesgo
del interés que quiere aseqgurarse puede aconsejar
una contratacién oral, sin perjuicio de formalizar
posteriormente el contrato. Incluso el +tomador del
seguro puede anticipar el pago de la prima y si se
produce el siniestro es contrario a la finalidad de 1la
Ley, que se considere que el contrato no produce efectos
si las partes estaban de acuerdo en ello”".(7)

(7) Sanchez Calero,Fernando y Francisco Javier Tirado Sudrez,
"Comentarios al Cédigo de Comercioc y Legislacisn Mercantil
especial Ley del Contrato de Seguro"”, P 8.120, Ed. Revista
de Derecho Privado, Madrid Espana, 1984
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En aquel pafs la suscripcibn de la p6liza, no equivale a
la aceptacibén del contrato, ya gque es preciso que la
aceptacibén se comunigue a la otra parte, de manera que,
enviaba la p6Sliza suscrita por la compafifa aseguradora
al asegurado o tomador para su firma, no implicari de
modo alguno la aceptacidn, si no se comunica a la
institucién aseguradora esa aceptacién. En  otras
palabras la aseguradora debe conocer la aceptacién del
asegurado. Lo trascendente es la existencia de
declaracién de voluntad y su puesta en conocimiento a la
otra parte.

En la Legislacién Espafiola en cuanto al
perfeccionamientc de los contratos mercantiles entre
ausentes, el C6digo Civil y el Mercantil siguen sistemas
diferentes, ya que el primero sostiene la tesis del
conocimiento de gquien hizo la oferta y el segundo sigue
la teorfa de la emisién, lo que adelanta la perfeccién
del contrato.

Por su parte Argentina da al contrato de seguro un
cardcter también consensual, ya que en su Articulo 4o.
dispone:

"Artfculo 4o0. El contrato de seguro es consensual, por
lo que los derechos y obligaciones de ambas partes
surgen cuando se ha dado tal consentimiento aunque no se
haya emitido la p6liza".

Pero Isaac Halperin cita lo siguiente: "

...es usual dque
por convenio de las partes se posterguen sus efectos,
hasta tanto se emita la pbliza; se afirma que hasta
entonces queda en calidad de mero proyecto, del que las
partes puedan arrepentirse, es decir que lo convierte en

un contrato solemne. No creo que se transforme la
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naturaleza consensual del contrato, porque el asegurador
est§ obligado a emitir la p&liza conforme al Artfculeo 11
y su demora en cumplir esa obligacifén no lo liberard de
la indemnizacién por el siniestro ocurrido en el plazo
fijado para 1la garantfa. El Artfculo 4 de la Ley es
categbrico acerca de su naturaleza y del tiempo en que
comienzan las obligaciones y derechos de las partes.

Repérese que subordinada la eficacia al contrato a la
emisién de la p6liza -que en &stas se expresa como
postergacién de 1las garancfas, las variaciones del
riesgo se rigen por los Articulos 37 y subsecuentes,
conforme al Articulo 44 y el propio Artfculo 37, lo que
tiene grandes consecuencias précticas atento a las
secuelas distintas atribuidas por los Articulos 5 a 10 a
la reticencia y por los Artficulos 37 a 45, a la
agravacién del riesgo, que se analizan m&s adelante.

En cambio, no existe discrepancias que la mera
postergacisén de la vigencia hasta el pago efectivo de la
prima, no afecta su calidad de contrato consensual; no
significa que hasta entonces no exista contrato, y que
el asegurado gquede en libertad de pagar o no la prima:
el contrato existe, y s6lo se pospone el nacimiento de
las obligaciones del aseguradc hasta el pago de la prima
(Artfculos 30, 31 y 32).

En ciertos supuestos legales puede no ser consensual
para alguna de las partes, o para ambas, cuando la ley
impone la celebracién, como ocurre con el seguro de vida
obligatorio para empleados del Estado". (8)

(8) Halperin Isaac, "Seguros", P&gs. 29 - 31, Ed. Depalma,
Segunda Edicién, Argentina, 1986,
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Toca ahora“ hacer 1a reflexidn en cuanto al
perfeccionamiento del contrato de seguro de Colombia, en
aquel pafs en su Artfculo 1,036 sefhala:

"Artfculo 1,036. E1l seguro es un contrato solemne,
bilateral, oneroso, aleatorio y de ejecucidn sucesiva.

El contrato de seguro se perfecciona desde el momento en
que el asegurador suscribe la péliza”.

Poxr su parte el Articulo 1,045 establece lo siguiente:
®*Articulo 1,045.- Son elementos esenciales del contrato
de seguro:

lo.- El interé&s asegurable;

20.- El riesgo asegurable;

30.- La prima o precio del seguro, y

40.- La obligacitn condicional del asegurador.

El defecto de cualquiera de estos elementos, el contrato
de seguro no producirsi efecto alguno".

A la 1luz de los articulos antes transcritos, la
clasificacién que hace la ley se puede asignar al
contrato de seguro los siguientes atributos.

Es un contrato solemne, porqgue se perfecciona desde el
momento en que el asegurador suscribe la p6liza, esto
significa que el s6lo cruce de los consentimientos de
las partes no perfecciona el contrato, como en los
otros pafises que se vieron, aqui importa, pues, para que
el seguro sea fuente de derechos y obligaciones, que el
acuerdo respectivo esté consignado por escrito en un
instrumento privado, con la firma autégrafa del
asegurador.

Es conveniente aqui citar lo expresado por Efren Ossa que
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sefiala; "Aunque desde el punto de vista legal el seguro
es un contrato solemne, en la préctica, gracias a la
confianza reciproca que reina entre el asegurado y el
asegurador, el cruce de los consentimientos basta
a darle configquracién de compromiso obligatorio.

Afin por tel&fono suelen pactarse las condiciones del
contrato: el riesgo a asumirse por la empresa
aseguradora y la prima a pagarse por el asegurado. Y
esto constituye una obligacifén moral cuyo incumplimiento
signficaria la quiebra del crédito de las organizaciones
aseqguradoras, o el desprestigio social de la persona que
hubiera pretendido acogerse a sus beneficios". (9)

Es pues, solemne el contrato de seguro en la legislacién
colombiana. Que en este particular, ha dado la espalda a
otras legislaciones, igualmente modernas, en dque se
perfecciona por el solo consentimiento de las partes.

(9) Ossa G.J. Efrén, "Tratado Elemental del Seguro",
PAg. 28 Edicibn Temis Librerfia, Segunda Edicién, Bogg
té Colombia 1963. -
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REGIMEN LEGAL MEXICANO DEL CONTRATO DE SEGURO.
NATURALEZA JURIDICA DEIL CONTRATO DE SEGURO.

Ademds de' los elementos comunes de todo contrato, el
contrato de geguro se caracteriza por ser,
fundamentalmente:

Bilateral, ya que el asegurado se obliga a pagar la
prima, y la empresa asequradora, a indemnizar un dafio, o
a entregar una suma de dinero al ocurrir el siniestro.

Es oneroso, puesto gque el asegurador y el asegurado
estimulan provechos y gravamenes reciprocos. La
obligacién de la empresa aseguradora de pagar el importe
del seguro no es una obligaciédn pura y simple, sino
sujeta a condicién suspensiva (que se realice el
siniestro) o a término suspensivo (que muera el
asegurado) .

El contrato de sequro es aleatorio, si se analiza la
relacién jurfdica de 1la empresa aseguradora y del
asegurado en un caso concreto; pero como el seguro sélo
puede practicarse por empresas especialmente
organizadas para actuar como aseguradoras, el contrate
deja de ser aleatorio. En efecto, la empresa celebra no
un Gnico contrato de seguro, sino un gran nfimero de
ellos, y entonces la empresa aseguradora puede calcular
matemdticamente la probabilidad de que se realicen las
eventualidades o siniestros. La empresa aseguradora
tiene la certidumbre de gue el riesgo se realizard y
s6lo desconoce cudl de sus diversos asegurados va a
sufrirlo. Por su parte, los asegurados saben que si se
realiza la eventualidad contra la que se aseguraron,
percibirdn la suma convenida o la indemnizaci&n pactada.

El aspecto matemdtico y social del seguro es més
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importante, en nuchos puntos, que el jurfdico.
Mediante un cilculo de las probabilidades que existen de
que se realice 1la eventualidad prevista, la empresa
aseguradora puede cubrir el riesgo y ella misma esti a
cubierto de é&ste, puesto que la prima se calcula
matem&ticamente atendiendo a las probabilidades de que
ocurra el siniestro, Por tanto, el asegurado no es
una persona gque asume el riesgo a que otra estaba
expuesta, sino es una empresa gque distribuye el riesgo
entre sus asegurados. En realidad, quienes asumen el
riesgo son los asegqurados gue pagan su prima aungue no
se produzca el siniestro; el asegurador es una empresa
que lucra actuando como intermediario entre los
asegurados para distribuir el riesgo y manejar el fondo
de primas. En resumen, s8lo hay seguro cuando se
practica por empresas aseguradoras; el contrato aislado
que celebraré un individuo como asegurador,
t&cnicamente no serfa seguro, puesto gque carecerfa del
elemento matemdtico de probabilidades que pone a salvo
el asegurador. Asi se explica que en el C6digo Civil en
vigor se haya suprimido toda referencia al contrato de
seguro, Yy due &ste, por ser practicado por empresas
aseguradoras, se considere siempre como un contrato de
naturaleza mercantil.

Citemos més caracteristicas del contrato de seguro que
Luis Rueda afiade al mismo, y nos dice que es un contrato
nominado, en virtud de gque "...la 1ley establece un
régimen particular propio, independiente de - que
tenga o no un nombre determinado Yy legalmente
establecido”. (10)

(10) Ruiz Rueda, Luis, "El Contrato de Seguro", Pdg.74 Ed.
Porrfia, S.A., Primera edici6n, México, 1978.
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Tambi&én sefiala que es un contrato de empresas, "ya que
el C6digo de Comercio establece en su Articulo 75
fraccién XVI, que son actos de comercio los contratos de
seguro, .siempre que se celebren por empresas
aseguradoras”, (11)

Ademds lo considera como un contrato de adhesidén, ‘"ya
gue sus cl&usulas las fija una de las partes, y la otra
las acepta”.(12)

Es un contrato es serie o masa, en virtud de gue: "no se
requiere solamente, para que haya contrato de adhesién,
que uno de 1los contratantes acepte en conjunto sic
simpliciter el clausulado de un contrato, predispuesto
por el otro. Esto ocurre en muchos contratos a
causa de la imperiosa necesidad en que una de las partes
se encuentra y de la consiguiente prepotencia de la
otra, como en el contrate de arrendamiento de casas para
habitaciones en las ciudades con exceso de poblacién,
caso en el cual se acostumbra utilizar los formularios
impresos gque se venden en el comercio para cualquier
arrendamiento, aungue lo sea de una sola casa. Para que
haya contrato de adhesién, se requieren contratos que,
ademds, se celebren uniformemente en serie, es decir,
con un gran nfinero de estipulantes, aunque separadamente
con cada uno de ellos, es decir, no considerados como
grupo. Por esto se han llamado tambi&n contratos de
masa”", (13)

En consensual, por cuanto se establece por el mero
consentimiento de 1las partes; se perfecciona por el
conocimiento de la aceptacién de la oferta, sin que

(11) Idem.
(12} 1dem.
{13) Rufz Rueda Luis, Op. Cit., P8gs. 74 y siguientes.
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pueda subordinarse su eficacia a la entrega de 1la
pSliza o al pago de la prima. ’

Buena fe.- Principio bisico caracteristico de todos los
contratos, que obligan a las partes a actuar entre sf
con 1la m&xima honradez. La buena fe tiene una
especialfsima importancia en el contrato de seguro. En
cuanto al asegurado, este principio le obliga a
describir total y claramente la naturaleza del riesgo
que pretende asegurar, a fin de que el asegurador
tenga una completa informacién gque le permita decidir
sobre su denegacidn o aceptacién y, en este (ltimo caso,
pueda aplicar la prima correcta; asimismo, el asegurado
debe procurar gque no ocurra el siniestro o, una
vez producido intentar la disminucidn de sus
consecuencias. En cuanto al asegurador, 1la buena fe
exige facilitar al asegurado una informacién exacta de
los té&rminos en que se formaliza el contrato, ya que muy
diffcilmente puede aguél conocer (=] interpretar
correctamente las condiciones de la p&liza que se le
presenten en el momento de su aceptacién y firma;
asimismo, el asequrador debe redactar con claridad el
clausulado de las pSlizas, de forma que el asegurado
pueda conocer por sus propios medios el alcance de las

condiciones a gue se compromete.

Tracto sucesivo.- Porque el contrato tiene vigencia
durante un perfodo determinado de tiempo Y es
normalmente renovable. Es importante destacar gque el
contrato de seguro de vida es de naturaleza diversa a
los seguros contra dafios; en estos f€(ltimos el seguro
cubre las pérdidas que se experimentan con motivo del
siniestro vy, por tanto, tiene cardcter de una
indemnizaci&n. En los casos de seguros de supervivencia
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no podemos hablar de indemnizacién puesto que, si el
asegurado vive en la época sefialada, tiene el derecho a
recibir el importe del seguro y esa cantidad no puede
tenexr el cardcter de indemnizaci6én. Por otra parte, afin
en los contratos de seguro en caso de muerte, no puede
hablarse de indemnizacién ya que la cantidad asequrada
nunca estd ni puede estar en relacién con la pé&rdida,
inclusive moral, que experimentan los deudos. Ademds, el
asegurado no es quien recibe el importe del seguro, sino
los beneficiarios, por lo que aquél no es propiamente el
asegurado. En el fondo, en todo contrato de seguroc de
vida, el asegurado se propone constituir un capital en
un plazo determinado o a su muerte, y por esoc algunos
autores sostienen que el contrato de seguro de vida, en
sus diversas variedades, no es sino una capitalizacidén
colectiva y aleatoria.

3.1.2 DEFPINICION

La gran mayorfa de 1las 1legislaciones no definen al
contrato de segurc ya que consideran que estoc es para la
doctrina, que ha sido criticada ampliamente.

Sin embargo, podemos definir al contrato de seguro desde
un punto de vista material como; el documento o péliza
suscrita por una entidad de seguros, en el que se
establecen las normas que han de regular la relacién
contractual de aseguramiento entre ambas partes,
especificindose sus derechos y obligaciones respectivas.

Desde el punto de vista legal el contrato de seguro es
aquel por el que el asegurador se obliga, mediante una
prima y para el caso de que se produzca el evento cuyo
riesgo es objeto de cobertura, a indemnizar, dentro de
los 1limites pactados, el dafio producido al asegurado, o
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a satisfacer un capital, una:renta u otras prestaciones

convenidas.

La Ley sobre el Contrato de Seguro, lo define en su
artfculo primero de la siguiente manera:

"art. lo. Por el contrato de seguro, la empresa
aseguradora se obliga, mediante una prima, a resarcir un
dafio o a pagar una suma de dinero al verificarse 1la
eventualidad prevista en el Contrato". —_—

Esta definicién no escapa de criticas, ya dque como
observa Luis Rufz Rueda sobre este tema: En realidad,
como es f&cil comprobar, el Articulo lo. de nuestra ley
no da una verdadera definicién del contrato, mediante la
determinacién de gé&nero préximo y de diferencia
especifica, sino que se limita a una descripcidén en que
cuida de enumerar los elementos esenciales especfficos
del contrato y su funcibn, asf como de precisar en el
Artficulo 20. lo que debe entenderse por el elemento
empresa; pero no constituye ni puede constituir una
verdadera definicién, porque su forma es tal que
claramente divide el seguro en dos grupos o subtipos
diferentes, lo que le 'quita toda unidad y si bien
presupone el género préximo que es el de contrato, 1la
diferencia especifica desaparece al dividir esa
pretendida diferencia especifica, en dos lo que equivale
a pretender dar dos definiciones correspondientes a dos
contratos semejantes, pero no da la definicién de uno
solo, independientemente de gque sea de dafio o de
personas, a pesar de gue es un hecho universal que tanto
la doctrina comoe la jurisprudencia y la préctica,
universalmente llaman contrato de seguro a esas dos
variedades, a las que se le pretende dar naturaleza
diferente, que son las comprendidas en el Articulo lo.
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Ademis tanto nuestra ley como las leyes extranjeras
consideran esos dos pretendidos grupos de seguros, como
contrato de seguro general y los rigen con una ley
finica”. (14)

Por su parte el Lic. Arturo Dfaz Bravo nos dice sobre
este articulo que: "... sin embargo, nocifn tal no estd
exenta de reproche. El empleo de 1la preposicifn
mediante, que equivale a la expresién por medio de,
parece indicar que la obligacién de la empresa
aseguradora s8lo surge una vez que le ha pagado 1la
prima, lo gue es inexacto, pues como se verd
posteriormente, tal obligacibn se perfecciona, conforme
a la ley mexicana, por el mero consentimiento verbal.

Tampoco es plausible gque se pretenda imputar una
obligacién a una empresa, que no es persona sino, como
tantas veces se ha dicho, actividad arménica de los
elementos de una negociacién; obviamente, el legislador
mexicano quiso referirse al empresario asegurador".{15)

Si bien es cierto que el legislador no logrd definir
propiamente el contrato de seguro, por lo menos tratd de
describirlo con los primeros articulos.

El articulo primero ya ha sido arriba transcrito, por lo
que se refiere al articulo sequndo textualmente reza
asi:

"Art. 2. Las empresas de seguros s8lo podrdn organizarse
y funcionar de conformidad con 1la Ley General de
Instituciones de Seguros™ (aqui se precisa lo que debe
entenderse por empresa de seqguros).

(14) Ruiz Rueda, Luis, Op. Cit., P8gs. 48 y 49.
(15) Diaz Bravo, Arturo, Op. Cit., P&q. 112.
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A pesar de'todos los defectos que podamos encontrar en
los articulos transcritos, tiene la ventaja indiscutible
de precisar los elementos esenciales especificos del
contrato de seguro a saber:

a) riesgo;

b} prima;

c) garantia, prestacidén del asegurado, y
d) empresa.

Estos elementos se examinarén méds detenidamente en
puntos siguientes.

SUJETOS DEL CONTRATO DE SEGURO.

En el contrato de seguro son elementos personales el
asegurador, el tomador o contratante, el asegurado, el
dafiado y en algunos contratos, el beneficiario.

El asegurador.- Es la persona que, asume las
consecuencias dafiosas producidas por la realizacisn del
evento cuyo riesgo es objeto de cobertura.

En la préctica la totalidad de 1las legislaciones, el
asegurador ha de ser persona moral o juridica. En
México debe adoptar la forma de sociedad anénima o de
sociedad mutualista. De ahi gque el término "asegurador"
sea sinénimo de empresa aseguradora o "entidad
aseguradora".

Tomador © contratante.- Es la persona que celebra con
una entidad aseguradora un contrato de sequro y se
obliga al pago de la prima. Equivale a mutualizado, en
una sociedad mutualista. Generalmente su personalidad
coincide con la del asegurado.
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El asegurado.- En sentido estricto es la persona que
en sf misma o en sus bienes o intereses econémicos estd
expuesta al riesgo.

Asi en ef ramo de vida, asegurado es la persona fisica
respecto de cuya existencia se celebra el contrato; en
el ramo de incendio suele ser el titular del inmueble
cubierto por la p&liza.

En la pr&ctica, la figura del asegurado puede verse
acompaiiada de otras manifestaciones personales que unas
veces son coincidentes con &l y otras, gozan de
independencia:

a} E1 tomador de la pé6liza, llamado generalmente tomador
del seguro o contratante, cuya peculiaridad radica en la
obligacitn esencial que pesa sobre &1 del pago de la
prima; .y b) el beneficiario, cuya dnica vinculacién
con el contrato de seguro es la de ser titular del
derecho indemnizatorio.

No obstante, en sentido amplio, el asegurado es quien
contrata el seguro con la entidad aseguradora,
comprometiéndose al pago de las primas estipuladas vy
teniendo derecho al cobro de las indemnizaciones que se
produzcan a consecuencia del siniestro.

De hecho, especialmente en los riesgos patrimoniales, es
decir, agquellos en los que el siniestro afecta
directamente a la masa econfémica del asegurado
(incendio, robo, etc.). Contratante asequrado Y
beneficiario suelen ser la misma persona.

Por el contrario, en los seguros de riesgos personales
{vida, enfermedades, accidentes individuales, etc.) es
posible Y hasta en muchos casos frecuente,
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particularmente en los riesgos colectivos o de grupo,
que aquellas tres figuras tengan naturaleza
independiente; asf aparecen seguros directamente
concertados por una empresa {contratante) a favor de
sus empleados {asegurados) y en donde quienes perciban
la indemnizacién en caso de fallecimiento de estos sean
sus herederos u otras personas especificamente
designados al efecto (beneficiarios).

El dafiado.- Es guien ha sufrido un dafio en su persona,
en sus derechos, bienes o intereses.

En terminologia aseguradora es la persona que, a
consecuencia de un siniestro, sufre un dano o perjuicio,
Este f@ltimo, en el &mbito del seguro, es la pérdida
personal o material producida a consecuencia indirecta
de un siniestro. Se utiliza este concepto para
distinguirlo del dafio, originado como consecuencia
directa del accidente. Como ejemplo orientativo, si se
supone el incendio de una fabrica el dafio es 1la
destruccién del edificio, de 1la maquinaria o de las
mercancias; el perjuicio puede ser la pérdida de
beneficios que tendrd el propietario de la industria a
consecuencia de la disminucién o paralizacién de sus
ventas.

Beneficiario.- Persona designada en 1la p6liza por el
asegurado o contratante como titular de los derechos
indemnizatorios que en dicho documento se establecen.

Su designacisén puede ser expresa o sea con indicacién
precisa del nombre o los herederos legales del
asegurado, generalmente es libre su nombramiento, aungue
es préctica normal que el beneficiario tenga en
alguna forma un vinculo de car&cter personal, familiar o
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econémico con el asegurado o contratante.

FUNCION DE LA POLIZA Y DE LA PRIMA.

Tanto la pb6liza como la prima son sin duda elementos
importantisimos en el contrato de seguro, sin embargo
ninguno de estos dos elementos son indispensables para
que exista el contrato, en una opinién personal
considero que tanto la p&liza como la prima deberian ser
indispensables para el perfeccionamiento del contrato de
seguro, en virtud de gue a las partes facilitarfa en
miltiples ocasiones juicios innecesarios, aunade a
que las compafifas aseguradoras ahorrarfan dinero por no
estar financiando los seguros gque se le solicita sin
el pago correspondiente de la prima.

Para analizar estos dos elementos del contrato de seguro
primex:o'se tocard el tema de 1la prima, gque es tan
complicado que su estudio profundo requeriria
referencias actuariales, por tal motivo sbélo se
considerardn elementos bésicos, su <célculo y los
criterios que siguen las instituciones asequradoras para
fijarla.

A la prima del segurc la podemos definir como:

La contraprestacién del asegurado o contratante por la
garantia que el asegurador le presta.

Otra definicifén sobre prima la da Larramendi que 1la
describe como sigue:

"Se 1llama prima a la cantidad o precio dque los
asegurados deben abonar al asegurador como pago del
servicio que é&ste les presta, y dque estd debidamente
especificado en cada p&liza”.(16)

{16) Larramendi I.H. de y otros. "Manual B&sico de Se-
guros", P&g. 145. Ed.Madfre, S.A. Madrid Espaiia 1981
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El pago de 1la prima es la principal obligacién del
asegurado pero como se menciona anteriormente, de
ninguna manera es elemento esencial para que exista el
vinculo contractual, en efecto basta de las simples
lecturas de 1los artficulos 21 y 35 de la Ley Sobre
Contrato de Sequros, que en su parte conducente dicen:

"Art. 21. El contrato de seguro: "... II No puede
sujetarse a la condicifn suspensiva de la entrega de la
pSliza... ni tampoco a 1la condicién de pago de la
prima..."

"Art. 35. La empresa aseguradora no podrd eludir la
responsabilidad por la realizacifén del riesgo, por medio
de cl&usulas en que convenga que el seguro no entrard en
vigor sino después del pago de la primera prima o
fraccién de ella”.

Si bien es cierto que la Ley previene un plazc de gracia
para el pago de la prima, también es cierto que si
dentro de ese plazo de gracia sucede el siniestro
previsto en el contrato de seguro, el asequrador tiene
la obligacién de resarcir el dafic o pagar una suma de
dinero, no obstante que no haya recibido cantidad alguna
por parte del asegurado; en dado caso s6lo podrd reducir
la parte de 1la prima que el asequrado debjfa haber
ligquidado al asegurador.

La prima de ninguna manera se fija arbitrariamente, va
que &sta deberd ser calculada en funcién de la gravedad
del riesgo, el tiempo y la suma asegurada. La propia
Ley establece en sus diversos articulos lo anterior,
més adelante se explicar& detalladamente, por ahora para
poder entender mejor a la prima se descompondri en sus
distintos elementos, durante el proceso de su fijacién,
asi pues tenemos:
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Importe del riesgo.- El1 andlisis del riesgo permite
extraer ciertas consecuencias:

Una de ellas es el valor aproximado de los posibles
siniestros que, segfin los antecedentes estadisticos,
podrfa ocurrir en un nGmero determinado de unidades de
riesgo. La primera debe reflejar ese valor.

Gastos Internos.- Son los que ha de efectuar el
asegurador para la administracién de su negocio, tales
como personal, alguiler de oficinas, comunicaciones,
etc. Al conjunto de todos los cuales se les conoce
generalmente como "gastos de administracién" o "gastos
de gestifn interna".

Gastos Externos.- Son los originados por el proceso
comercial de distribucién y venta de segquro, cuya
partida. mis importante estd representada por las
comisiones de los agentes. También se les denomina
"gastos de adquisicién', "gastos de produccibn" o
"gastos de gestibdn externa".

Beneficio.- La retribucién del capital aportado por los
accionistas, asi como 1la constitucifén de las reservas
patrimoniales que acentfian lo sélido de la aseguradora,
han de tener necesariamente su reflejo en la prima,
finica fuente de ingregsos de la entidad aseguradora,
junto con el rendimiento de sus inversiones.

Recargos e Impuestos.— Los recargos son una cantidad con
que se puede incrementar la prima para hacer frente a
circunstancias extraordinarias gque exigen un costo
adicional para 1la entidad aseguradora, no incluido
previamente en los gastos de gestidn interna y externa.

También la prima incluye los impuestos, cuando
legalmente son repercutibles en el asegurado.
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Todos esos elementos de la prima componen tres partes:
la que se devuelve al asegurado en forma de
indemnizacién por siniestro, la que compensa al
asequrador sus gastos Y retribuye los recursos
econfSmicos empleados, y los recargos e impuestos.

La prima de seguros debe ser suficiente para hacer
frente con ella a todos los gastos de su negocio y al
de los siniestros que ha de pagar sin poner en peligro
el equilibrio financiero de 1la aseguradora,‘ ademds
no debe obtener del asegurado mds pago, que el que
corresponda, Jjustamente al servicio que 1le presta.

Este equilibrio representa ya una exigencia importante
para el asegurador, agravada por el problema de la
normal competencia del mercado, en donde hay entidades
que buscan la forma de bajar sus primas mediante la
reduccién de sus gastos, sistemas de participacién en
beneficio, etc.

La suficiencia es un problema porgque la prima se
establece y se cobra antes de que transcurra el perfcodo
de la péliza, es decir, antes de que se sepan
exactamente los gastos y la siniestralidad, elementos gque
intervienen en su determinacién.

Ademds la prima tiene que ser equitativa, lo que implica
una cierta individualizacién del riesgo. Las
asequradoras tratan de individualizar 1los riesgos que
contratan y, por tanto, las primas, hasta donde el costo
les permita, puesto gque la individualizacién a medias
generarfa un costo tal que seria no costeable.

Debemos de tener muy en cuenta la distincifn entre
seguros masivos y seguros especiales, porque, en el
fondo, atafie a la posibilidad de individualizacién que
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cada seguro presenta. Asi, en el ramo de auvtomSviles
difficilmente puede individualizarse el riesdo hasta el
punto de determinar primas {(a medida) por el contrario,
se recurre a los sistemas de tarifa dividida en clases y
subclases de la forma m8s correcta y eguitativa
posible.

Para calcular la prima se parte ademids de la existencia
de una estadistica y se procede a:

a)  Establecer una tarifa;

b) Calcular una prima en funcidén de las caracteristicas
especiales de un riesgo;

c) Se busca una f6rmula combinada en la gque, Jjunto a
normas generales, gueden reflejadas las caracteristicas
importantes de los distintos grupos de riesgo.

Estas tres vias son, al mismo tiempo, representativas de
los métodos que pueden seguirse para el cédlculo de
primas. Aunado a todo 1lo anterior, 1la Ley sobre
Contrato de Seguros, establece en diversos articulos la
manera en dque deberd ser calculada la prima, entonces
también se deberd de tomar en cuenta:

a) El tiempo de exposicidén del riesgo, salvo en algunos
seguros en que el riesgo no es permanente, sino
transitorio, como por ejemplo el de transportes.
(Articulos 34, 44, 86, 96 fracciones I, II y el 107).

b) La gravedad del riesgo cubierto, © sea con la
garantfia del aéegurador, por esto el Articulo 65 de la
Ley sobre Contrato de Seguro, deja al asequrado el
dereche de que se 1le apliquen nuevas condiciones
generales adoptadas para contratos del mismo género que
el que se celebrd con anterioridad; 1le impone como

obligacién de cubrir una sobreprima, si las prestaciones
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del asegurador fueran superiores a las estipuladas en
su primitivo contrato (Artficulos 43, 62, 161 fracciones
Ia 1Iv).

La suma asegurada (Artficulos 90, 95 y en la parte f£inal
del Artfcule 96 fraccién I y en la (ltima parte y 161
fraccidn 1IV).

También la prima no escapa de la inflacién, para ello
las aseguradoras han dado paso a una cldusula' en los
contratos de seguros por la que en la renovacién anual
se produzca un’ incremento automdtico en los capitales
asegurados en funcién del iIndice general de precios al
consumidor, publicado por el Banco de México. Estos
incrementos tienen una repercusién paralela en las
primas, las pSlizas gue se contratan de esta forma, como
a las primas aplicables, se les conoce como indexadas.

Se puede distinguir entre la prima que corresponde al
periodo transcurrido desde el comienzo de la vigencia y
la que corresponde la que falta para el vencimiento. A
la primera se le conoce como prima devengada y a la
segunda como prima no devengada.

Existe una variedad de significados heterogé&neos
derivados de la palabra prima todo ello en funcién de la
inclusién.

La prima debe vencer por adelantado al iniciarse cada
periodo de seguro pero no es &ste un requisito esencial
técnicamente hablando ya que hay seguro en que la prima
vence al finalizar el perfodo o por lo menos entonces se
ajusta, de manera aungue sea parcialmente, se paga al
final y no al principio de cada perfodo. La Ley sobre
Contrato de Seguro, establece en su Articulc 36 que la
prima vence al iniciarse el perfodo de seguro,
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tratidndose de 1la inicial, al perfeccionarse el contrato
seglin se desprenﬁe del Articulo 34 de la Ley citada,
admitiendo pacto en contrario o sea el otorgamiento al
asegurado.de plazos para su pago.

Es importante recordar aqui que la mora del deudor en el
pago de 1la prima trae como consecuencia la rescisién
avtomitica de todos 1los tipos de los contratos de
seguxo, lo anterior de conformidad con el Articulo 40
de la Ley sobre Contrato de Seguros.

La prima se estima también en relaciémn con la masa de
contratos que vienen a constituir la mutualidad y esto
permite el conjunto de la totalidad de las primas, y
formar un -fondo comfin suficiente para cubrir las
pérdidas que sufren aquellos mutualizados o asegurados,
para quienes el riesgo se convierte en realidad.

Para calcular 1las ©primas para perfodos de seguros
breves, la ley conserva el principio de la
indivisibilidad al sefialar en su Articulo 44 lo
siguiente:

"Art. 44. Salvo su estipulacién en contrario, la prima
convenida para el perfodoc en curso se adeudarid en su
totalidad afin cuando 1la empresa aseguradora no haya
cubierto el riesgo sino durante una parte de ese
tiempo".

Hablemos ahora de la p6liza Luis Ruiz Rueda nos comenta
que: "En 1946 el Presidente de 1la Repliblica, por
conducto de la Secretaria de Hacienda y Crédito Pidblico,
sometid al Congreso de la Unién con fecha 12 de enero,
una iniciativa de reforma a la Ley sobre el Contrato de
Seguro, con el propb6sitc de aclarar algunos de sus
articulos, cuya redaccibén ambiqua parecia establecer la
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necesidad de la entrega de la pbéliza para el
perfeccionamiento del contrato.

En la correspondiente exposicifn de motivos, expresaba
que no podrfia admitirse la anterior, ni siquiera sobre
la base de estipulacifn libremente contratadas entre las
partes, por el caricter imperativo que a las normas que
no admiten pacto en contrario, confiere el Articulo 193
de la ley mencionada". (17)

De lo anterior se desprende que estas reformas tuvieran
como finalidad hacer indudable 1la imperatividad del
cardctexr consensual del contrato de seguro en México.

Por esa razén el Articulo 19 de la Ley sobre Contrato de
Seguro, se refiere a la forma escrita del contrato, pero
s6lo para fines de prueba y anade a la confesional para
suplir en consecuencia el contrato o p&liza se establece
no como requisito de validez, sino como regla procesal.
A la p6liza la podemos definir como:

"El documento que instrumenta al contrato de seguro, en
el que se reflejan las normas que de forma general,
particular ] especial regulan las relaciones
contractuales convencidas entre el asegurador y el
asegurado".

De conformidad con el ©principio de 1la defensa del
asegurado que establece la Ley sobre Contrato de Seguro,
en diversos articulos, es deber del asegqurador de
entregarle el documento tradicional y universalmente
llamado p6liza, donde constan las obligaciones y 1los
derechos de ambas partes.

(17) Ruiz Rueda, Luis, Op. Cit., P&gs. 105 y 106.
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La emisién y la entrega de la p6liza constituye sélo un
acto de cumplimiento de contrato.

La reglamentacifn del contenido de la pdliza tiene el
£in de hacer de ella una prueba completa para el
asegurado. Sin embargo considero que la falta de este
documento podrfa afectar considerablemente la propia
vida del seguro, ya que s8lo cuando ha sido emitida y
aceptada por ambas partes se puede decir que han
quedado claros los derechos y obligaciones que del mismo
se derivan.

La p6liza debe ser fundamentalmente para el
perfeccionamiento del contrato de seguro ya que el
sequro es tan complejo que no debe dejarse s6lo en
palabra, tiene que existir un documento que especifique
las obligaciones y derechos de las partes contratantes.

La p6liza deberd contener lo siguiente:
a) Los nombres y domicilios de 1los contratantes y la
firma de la empresa aseguradora;

b) La designacién de la cosa o de la persona asegurada;
c) La naturaleza de los riesgos garantizados;

d) El momento a partir del cual se garantiza el riesgo y
la duracién de esta garantia;

e} El monto de la garantia;
£f) La cuota o prima del seguro;
g) Las demfs cldusulas legales o convencionales.

El contenido de 1la p&liza puede dividirse en tres
partes, a saber:

1) Condiciones generales.- Son las estipulaciones de
carfcter bisico, comunes a todas las pSlizas de un mismo
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ramo de seguro. Tratan con cardcter deneral para todos
los ramos los siguientes aspectos:

a) Extincién del seguro.- Enumera los tipes de cobertura
que otorga la pdliza y describe con detalle los bienes
asegurados y bienes no cubiertos.

b) Asegurado.- Sefiala la responsabilidad del asegurado
sobre sus declaraciones y descripcién del riesgo.

¢) Siniestro.- Se detalla el plazo para la declaracibn
del siniestro a la aseguradora, la obligacién del
aseguradc para aminorar todo lo posible las pérdidas, la
obligacién del asequrado de informar con detalle de 1la
justificacién y cuantfa del dafio y cooperacién para
realizar inspecciones y poder determinar la pé&rdida, el
procedimiento que deberd seguir en casc de desacuerdo
respecto a la valuacidn de las pérdidas.

d} FPinalizacibn.- Los efectos de 1la cesacién del
contrato de seguro que puede ser porque el plazo de
vigencia haya terminado, por rescisifn de alguna de las
partes.

e) Subrogacién.- Facultad que tiene la aseguradora para
sustituir legalmente a su asegurado y actuar en contra
de un tercero responsable,.

2.~ Condiciones particulares.- Recogen aspectos més
concretos del seguro, tales como nombre del contratante
Yy, en su caso del asegurado y beneficiario, importe de
la prima y periodicidad de su pago, descripcibén
de los riesgos cubiertos, lfmites de las coberturas,
normalmente esto se especifica en la llamada caritula de
la pSliza.
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3.~ Condiciones especiales.- S6lo se aplica a un pequefio
nimero de contratos y tienen la finalidad de precisar
las condiciones del seguro y acentuar su adaptacién al
caso concreto. Contiene coberturas complementarias.

Ahora bien, si la p&liza es el documento con base en el
cual se formaliza el contrato de seguro, existen otros
que, en determinados casos también conforman el
contrato, entre ellos se encuentra el endosc o cliusulas
adicionales.

3.3.1 REQUISITOS DE FORMA

Normalmente en todo contrato de seguro debe haber una
solicitud, que es el documento en que el asegurado
solicita del asegurador la cobertura del riesgo. Suele
constar de un apartado para datos del asegurado y otro
para descripcifn del riesgo.- Existen modelos de
proposiciones adoptadas a la caracteristica de cada ramo
de seguro.

Asf pues, para que haya oferta o propuesta en sentido
técnico se necesita que se trate de una declaracién de
la voluntad de contratar con una determinada persona, a
quien va dirigida esa declaracidén (tiene el caracter de
recepticia); que esa declaracidén contenga todos los
elementos esenciales del contrato de seguro que quiera
celebrar, o por lo menos los datos suficientes para su
determinacién. Las condiciones particulares, o sea las
cldusulas no impresas en gran parte las que vienen
a determinar la extensidn del riesgo que se cubre, sus
exclusiones, la suma asegurada y la prima que
correspohda de acuerdo con la tarifa aplicada. Por
ende, unidas estas condiciones especiales a las
condiciones generales, es lo que constituye la propuesta
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u oferta del contrato.

Esta como regla general, s6lo se tiene cuande se
necesita contratar el seguro, llenar el formulario de
propuestas que contenga los requisitos establecidos en
el Artfculo 70. de la Ley sobre Contrato de Seguros, Yy
ademis enviar tal formulario al asegurador con el
prop6sito de manifestarle su voluntad de celebrar un
contrato definitivo en los términos ahif contenidos. De
esta manera, al asegurador le bastard la declaracién de
la voluntad de gque se acepta la oferta, para que el
contrato se perfeccione.

En la prédctica algunos tipos de seguro sdlo surten
efectos mediante la expedicifn de 1la pé6liza, toda vez
gue es la primer noticia de que la oferta fue aceptada
por parte del asegurador; tales seguros son aquellos
en los que la empresa aseguradora requiere declaraciones
o descripciones para conocer el riesgo y para
tarificarlo.

En realidad creo que esto puede ocurrir en todos los
tipos de seguro, en los que la etapa precontractual se
inicia en la oferta que, aunque predispuesta por el
asegurador, formula al proponente o futuro tomar,
quien gueda obligado en los té&rminos de la misma durante
quince dfas o de treinta, cuando se requiere examen
médico, o en determinado caso se haya fijado un plazo
menor para gue exprese su aceptacidn.

La aceptacién del asegurador puede hacerse en cualguier
término de los contratos de derecho comGn, es decir,
t&cita o expresamente.

Aqui el silencio no puede considerarse como aceptacién,
porque el nico efecto que a la propuesta hace surtir la
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ley, es la vinculacifn del proponente y vencido el plazo
de quince o treinta dfas segln sea el caso, 1la
desvinculacién se opera auntomiticamente, es decir, que
no se puede presumir la aceptacién del asegurador.

3.3.2 REQUISITOS DE FONDO

Para que exista un contrato de seguro deberi existir
también el objeto del seguro, el riesgo y en algunos
pafses la prima.

El objeto del seguro, puede ser una persona o una cosa
expuesta al riesgo o mejor dicho 1los inte-reses que se
tienen en relaci6n con determinadas cosas o personas, o
como menciona Joaquin R. Rodriguez; "Realmente, las
cosas O personas no se aseguran. Se aseguran los
interese_s que tienen relacién con determinados objetos o
personas. No es gue confundamos el interés, como
relacién econSmica con las caracteristicas ya
explicadas, con la cosa, sino sencillamente apuntamos
que no sSe asegura una cosa O una persona, sino el
interés -] los intereses de diversos titulares
(beneficiarios) que pueden encontrarse econdmicamente
necesitados si se realiza el evento previsto que afecta
a la cosa o persona comprendida en el seguro".(18)

El riesgo.- Es 1la eventualidad gque, como tal, puede
ocurrir o no. (Este tema se verid mis adelante, con una
amplia explicacidn).

La prima.- Es la cantidad de dinero que el asegurador
recibe del asegurado. (Este tema ya fué estudiado
anteriormente) .

(18} Rodriguez y Rodriguez, Joaquin. Op. Cit. P&g. 175.
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3.4 LA EXISTENCIA DEL CONTRATO DE SEGURO

El Artfculo 21 de la Ley sobre Contrato de Seguro,
establece que el contrato de seguro se perfecciona desde
el momento en gque el proponente tuviere conocimiento de
la aceptacién de la oferta.

El proponente puede llegar a tener conocimiento de 1la
aceptaci6n por diversos medios:

a} Por comunicacién verbal del aceptante al
proponente, en caso de contratos celebrados entre
presentes, en el «cual debe quedar comprendido
el de la aceptacién telefénica. Esto se da con mucha
frecuencia en el seguro de transportes y en el
reaseguro facultativo este fGltimo se verd més
adelante.

b) Por comunicacibén del aceptante por conducto de un
intermediario. Esto ocurre generalmente cuando el
agente de seguros se encarga del desempeno de esa
comisién.

c} Por una comunicacifn escrita que puede consistir
en la pSliza misma, en una cobertura provisional o en
una simple carta, gue se entrega antes que la p&liza.
Esta hipStesis corresponde al contrato que se celebre
entre ausentes, caso en el cual no rige el sistema
del Artficulo 80 del C8digo de Comercio, sino el de la
informaci&én o del conocimiento.

Como se ha venido sosteniendo a lo largo del presente
trabajo en contrato de seguro es consensual, es decir,
que se perfecciona con el encuentro de los
consentimientos de las partes acerca de sus elementos
esenciales; el objeto (riesgo asumido) y las
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prestaciones reciprocas {(prima y suma asegurada), en el
momento en que el proponente llega a tener conocimiento
de 1la aceptacién del destinatario de la propuesta.
Regularmente, la respuesta de la empresa se tiene con la
entrega de la péSliza, que es el documento probatorio
del contrato; pero si de otroc modo, el proponente
del seguro ha tenido conocimiento de la aceptacién de 1la
empresa, el contrato debe entenderse igualmente
per feceionado.

Generalmente el contrate de seguro es celebrado por
correspondencia, no porque las partes se encuentren en
lugares diferentes y con dificultad de comunicarse
personalmente, sinc por la necesidad de 1la empresa
aseguradora de recabar la informacidn para la
apreciacidén del riesgo, informacién que en muchas
ocasiongs se obtiene por cuestionarios, inspecciones o
exdmenes de las cosas o las personas expuestas al
riesgo, lo que requiere de algfin tiempo. Cuando llega
el asegurador a formarse un criterio acerca del riesgo,
decide si acepta y es entonces cuande lo comunica al
oferente.

Conviene citar sobre este importante tema lo que el Lic.
Arturo Dfaz Bravo sostiene:

"Hay que convenir, sin embargo, en que la consensualidad
s6lo opera, de hecho, en ciertos seguros; asi, en los de
automéviles, en los que 1las sumas aseguradas para
determinadas coberturas estan uniformemente
predeterminadas; en algunos seguros de vida sin examen
médico, en coberturas especificas derivadas de pélizas
flotantes o de abono, etc.

Igualmente debe tenerse en cuenta de que tal consensualidad
queda grandemente contrarrestada en la propia Ley sobre
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Contrato de Seguro, en cuanto proclama dos f{inicas
formas posibles de probar la celebracifn del contrato;
la pbliza y la confesibén del asegurador si es este
iltimo el interesado en la demostracién, debe probar que
el proponente tuvo conocimiento de 1la aceptacién (Art.
19).(19)

Sigue diciendo el Lic. Dfaz Bravo, "Mas, ¢en qué forma y
momento opera la consensualidad? Con arreglo a 1los
Arts. 50., 60. y 21 de la Ley sobre Contrato deVSeguro,
el silencio del asegurador no opera con efectos de
aceptaci6én, por lo que hace a la oferta de celebracidn
del contrato; s, en cambio, aunque sujeto a una
inexplicable aprobacién por parte de la Secretarfia de
Hacienda y Cré&dito PGblico, cuando se trata de wuna
oferta de prbérroga, modificacién o restablecimiento, gque
no se refiere a aumento en la suma asegurada © a segquro
de personas”.(20)

La iniciacifén de la vigencia del contrato de seguro es
cuando se realiza el acuerdo de voluntades, el contrato
entra en vigor para ambas partes.

Sin embargo, en principio, puede diferirse la obligacién
de una de 1las partes (el asequrado), y se trata del
elemento llamado plazo.

Pero respecto del diferimiento d&e la obligacién de 1la
garantia del asegurador, la ley prohibe las cl8Susulas en
que se convenga dque esa garantia se inicie hasta que el
asegurador pague la prima.

Por su parte el Lic. J. Jeslis Rodriguez Sala, comenta
que: "... el cardcter consensual del contrato de

(19) piaz Bravo, Arturo, Op. Cit. Pag. 119.
(20) Idem.
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seguro, en mi opinién es discutible, pues nuestro
derecho positivo deja 1lugar a duda respecto de ese

concepto”,

En efecto, antes de la Ley General de Sociedades de
Seguros de 25 de mayo de 1926, no se habia reglamentado
dicho contrato en una ley especial, hasta que @&sta,
aunque es de carfcter eminentemente administrativa, se
atreve a legislar diciendo en su Articulo 110 1lo

siguiente:

"Art. 110 Mientras no se perfeccione el contrato
mediante la expedicién de la p6Sliza, entrega de la misma
por parte de la companfa al asegurado, y el pago de la
prima por parte de é&ste, no quedardn obligados el uno ni
la otra y si el candidato renuncia a la realizacidn del
contrato, se le devolverd 1la cantidad que hubiera
entregado descontando solamente los gastos de la péliza
y de reconocimiento médico”. (21)

Del articulo antes transcrito, se desprende que para que
el contratoc de sequro se perfeccionara era necesario la
expedicién de la p&liza, la entrega de la misma y el
pago de la prima correspondiente, asi se deba al
contrato, el cardcter formal, o real, es deicr, existia
el acuerdo de voluntades, pero si no se exteriorizaba a
través de la expedicién de 1la p6liza, el contrato no
estaba perfeccionado, pero ademéis, si se expedia
ésta y se entregaba al asegurado, y no era pagada la
prima al momento de entregarla, tampoco se consideraba
perfecciondo. Considero que esta disposicién jamis
debié haberse derogado ya que se encuentra realmente

{21) RodrIguez Sala, J. Jesfis, "El Contrato de Seguro en
el Derecho Mexicano" Tomo I. P&g. 282, Ed. B. Costa
AMIC México 1970.
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conjuntado todo un esquema préctico y justo del
contrato, en efecto, dada la rdpida vida en la gque nos
desenvolvemos y 1los intereses econdémicos que mueven
tanto a las personas ffsicas como morales, el hecho de
dar proteccién y financiamiento a diversos asegurados,
implica una gran responsabilidad y carga de dinero a las
empresas aseguradoras, ya que es préctica constante del
mercado, el hecho de que los asegurados dejan vencer sus
seguros con una compafifia por falta de pago, y acuden a
otra aseguradora a celebrar nuevo contrato, con lo cuzl
"permanece cubierto" por largo tiempo sin costo alguno.

Por su parte el asegurado estaria protegido con 1la
péliza y con el pago gue haya recibido de &l la empresa
aseguradora, sin la incertidumbre de si se encuentra
asegurado del riesgo que quiso asegurar, la suma
asegurada, en deneral los derechos y obligaciones gque
establece ese contrato que celebrs.

Después de mfiltiples reformas que ha tenido la Ley sobre
el Contrato de Seguro, actualmente los Artfcules 19 y 21
son los que principalmente hablan del perfeccionamiento
del contrato; el Articulo 19 sefiala textualmente lo
siguiente:

YArt. 19. Para fines de prueba el contrato de seguro asf
como sus adiciones y reformas se hardn constar por
escrito. Ninguna otra prueba, salvo 1la confesional,
serd admisible para probar su existencia, asi como
la del hecho del conocimiento de la aceptacién a que se
refiere la primera parte de la fraccién I del Articulo
21",

El Articulo 21 por su parte dispone lo siguiente:

"Art. 21 El Contrato de Seguro:
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I. Se perfecciona desde el momento en que el proponente
tuviere conocimiento de la aceptacifn de la oferta. En
los seguros mutuos serd necesario ademds, cumplir con
los requisitos que la Ley o los estatutos de la empresa
establezcan para la admisién de nuevos socios..."

El requisito exigido por este articulo es el que
destruye la consensualidad pura del contrato.

"II. No puede sujetarse a la condicién suspensiva de la
entrega de la péliza, o de cualquier otro documento en
el que conste la aceptacidén, ni tampoco a la condicién
del pago de la prima..."

Este inciso se contradice con el Art. 19, al prevenir
que tampoco el contrato queda sujeto a la entrega de
cualquier documento en que conste la aceptacién, cuando
el inciso lo. determina que el contrato se perfecciona
con el conocimiento de la aceptacién y é&sta s6lo puede
ser escrita para fines de prueba de la existencia del
contrato.

Por una parte la Ley exige que el contrate de seguro asi
como sus adiciones, deben constar por escrito y como
consecuencia la pbliza o documento que haga sus veces,
viene a ser un instrumento de prueba jerirquica en orden
de categoria, fijada por la propia ley, al no admitir
ninguna otra prueba, salvo la confesional.

Pero por otra parte, para tener por v&dlido el contrato
de sequro entre ausentes, considerando que el derecho no
toma en cuenta el acto "jurfdico por sif solo, sino que
requiere una exteriorizacién de 1la voluntad y esa
manifestacién de la voluntad real la debe hacer quien
tenga capacidad natural o legal, por ello el Articulo 21
declara de manera terminante gque "el contrato se
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perfecciona desde el momento en gque el proponente
tiene conocimiento de la aceptacién de la oferta", pero
seglin el Articulo 19 parte final, ese conocimiento debe
probarse Ror escrito. No obstante la ley no obliga al
asegurador a notificar por escrito al asegurado la
aceptacisén de la oferta, porque estando las partes a
distancia, lo natural es que el asegurado sepa de la
aceptacién de su oferta y esa notificacién s6lo pueda
hacerla el asegurador y regularmente la hace mediante 1la
entrega de la pdliza en efecto la ley manda gque la
aceptacién de la oferta sea del conocimiento del
oferente, que no puede ser de otra forma como medida de
prueba, sino suscrita la péliza.

Asf pues, aceptada la oferta, expedida la péliza y
notificada la aceptacién a través de la entrega de 1la
misma, el contrato es perfecto y desde ese momento hace
la obli.gaci6n del asegqurado de pagar la prima, lo
anterior de conformidad con el Articulo 34 de la Ley
sobre Contrato del Segquro, pero si no efectlia el pago en
aguel momento estd amparado durante 30 dias siguientes a
la fecha de notificacién como ya mencionamos
anteriormente, es decir la empresa estd amparando un
riesgo por 30 dias sin cobro de prima, y si dentro de
esos dias no ocurre el siniestro, nunca cobra 1la prima
por ese perfodo de proteccidn. Tanto la entrega
de la pb6liza como el pago de la prima revisten sin lugar
a dudas enormes ventajas para ambas partes ya que se
protegerfan éstas, una pudiendo probar la existencia del
contrato y la otra no financiando seguros.

RIESGO Y 'FUNCION

Como es de todos sabido, existen fendmenos que amenazan
a la humanidad entera, sucesos que no se sabe a quiénes
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perjudicara, danos que sobre todo el hombre resiente,
ya sea respecto a sus bienes, a su persona. Cuando
en los contratos de seguros se cubren las consecuencias
de esos sucesos no deseados, se dice gque se cubre un
riesgo.

En terminologfia aseguradora se emplea este concepto para
expresar indistintivamente dos ideas diferentes: De un
lado, riesgo como objeto asegurado; de otro, riesgo como
posible ocurrencia por azar de un acontecimienteo que
produce una necesidad econdmica y <cuya aparicidn
real o existencial se previene y garantiza en la pdliza
y obliga al asegurador a efectuar la prestacién,
normalmente indemnizacién, que le corresponde. Este
{iltimo criterio es el técnicamente correctoc, Yy en
tal sentido se habla de riesgo de incendic o muerte para
aludir a la posibilidad de que el objeto o persona
asequrados sufran un dafio material o fallecimiento
respectivamente; o se habla de riesgo de mayor © menor
gravedad, para referirse a la probabilidad m&s o menos
grande de que el siniestro pueda ocurrir.

El riesgo lo define Mark Greene como:

"...la incertidumbre gque existe de que un suceso pueda
ocurrir, generalmente nos referimos al suceso que

ocasiona una pérdida econémica...". (22}

Como caracteristica esencial del riesgo se consideran
las siguientes:

a) Incierto y aleatorio.- Sobre el riesgo ha de haber
una relativa incertidumbre, pues el conocimiento de su

(22) Greene, Mark R. "Riesgo y Seguro", P&g. 2, Ed. Madfre,
S.A. Tercera Edicién, Madrid 1979.
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existencia real harifia desaparecer la aleatoriedad,
principio b&sico del seguro.

Ahora bien, esa incertidumbre no s8lo se materializa de
la fcrma’ normal en que ¢generalmente es considerada
(ocurrird o no ocurrird), sino que en algunas ocasiones
se conoce con certeza que ocurririd, pero se ignora
cufindo. Asi, en el seguro de vida entera, la entidad ha
de satisfacer inexorablemente la indemnizacién
asegurada, aungue el principio de incertidumbre del
riesgo no se desvirtfia por ello, pues se desconoce
la fecha exacta en que se producird el fallecimiento del
asegurado.

En otras ocasiones, la incertidumbre se apoya en el
dilema si ha ocurrido o no ha ocurrido ({incertidumbre de
pasado, frente a la incertidumbre de futuro), come a
veces sucede en el seguro de transportes, en gque es
técnicamente posible la suscripcién de una p6liza que
asegure el riesgo de hundimiento de un buque
desaparecido, desconociendo ambas partes contratantes si
en el momento de suscribirse la p6liza, el barco ha
naufragado o no.

b) Posible.- Ha de existir posibilidad de riesgo; es
decir, el siniestro cuyo acontecimiento se protege con
la péliza debe "poder suceder"., Tal posibilidad o
probabilidad tienen dos limitaciones extremas: de un
lado, la frecuencia; de otro, la imposibilidad.

La excesiva reiteracién del riesgg Yy su materializacién
en el siniestro atenta contra el principio b8sico antes
aludido. Una gran frecuencia, por ejemplo, en el seguro
de automdviles, aparte de resultar antieconémica
para el asegurador, convertiria a la institucién
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aseguradora en un taller de servicio de conservacidn o
reparacién de vehiculos que, lSgicamente podrfa ser
prestado, pero en tal caso su precio no s8lo serfa més
elevado, sino que tendria una naturaleza completamente
distinta.

Del mismo modo, la absoluta imposibilidad de que el
riesgo se manifieste en siniestro situaria a las
entidades aseguradoras en una posicién privilegiada, al
percibir unos ingresos no sujetos a contraprestacién, lo
cual resultarfa tan absurdo como la reiteracifn continua

de siniestros.,

c) Concreto.- El1 riesgo ha de ser analizado y valorado
por la aseguradora en dos aspectos, cualitativo ¥y
cuantitativo, antes de proceder a asumirlo. S&6lo de esa
forma 1la entidad podrd decidir sobre la conveniencia
o no de su aceptacién y, en caso afirmativo, fijar 1la
prima adecuada.

Una designacién ambigua del riesgo que pretende
asegurarse imposibilitan el estudio o an8lisis previos a
la aceptacidn del mismo. Igualmente, no puede
garantizarse un riesgo cuya valorizacidén cuantitativa
escape de todo criterio objetivo basado en la
experiencia o en c&lculos actuariales que determinen, al
menos con aproximacién, la prima que habrfa de

establecerse.

d) Licito.- El1 riesgo que se asegure no ha de ir, segfin
se establece o resulta de la legislacién de todos 1los
paises, contra las reglas morales o de orden pGblico, ni
en perjuicio de terceros, pues de ser asi, el contrato
que lo protegiese seria nulo.

Este principio de la 1licitud tiene, sin embargo, dos
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excepciones aparentes, materializadas en seguro de
vida, en el que se puede cubrir el riesgo de muerte por
suicidio, y en el seguro de responsabilidad civil, con
el gque se pueden garantizar los dafios causados a
terceros por imprudencia (aspecto legalmente sancicnado
por el ordenamiento penal del pafs).

Sin embargo, ambas excepciones encuentran su légica
justificacidén; en el caso de suicidio, porque las
pSlizas establecen generalmente uno o dos afios de
disputabilidad contados a partir de la fecha de efecto
de la pSliza, durante los cuales el riesgo de muerte por
este motivo no estd garantizado; con ello se trata de
evitar la emisi6én de contratos suscritos con la finica
idea de obtener una pronta indemnizacifn por cuenta de
la entidad aseguradora; y en cuanto al seguro de
responsabilidad civil, porque uno de los fines
esenciales del seguro, en este caso, es la proteccién de
la victima, que podrfa gquedar desamparada en caso de
insolvencia del causante de los dafios y porgue la
imprudencia es una de las conductas gque llamamos
culposas, en la gue no existe dolo o mala fe, sino sé&lo
una ausencia mds o menos acusada de diligencia por parte
del causante de los dafios.

e) Fortuito.- El1 riesgo debe provenir de un acto o
acontecimiento ajeno a la voluntad humana de producirlo.
No obstante, es indemnizable el siniestro producido a
consecuencia de actos realizados por un tercero,
ajeno al vinculo contractual que une a la entidad y al
asegurado, aungue en tal caso la aseguradora se reserva
el derecho de ejercitar las acciones pertinentes contra
el responsable de los dafios (principio de subrogacidn),
como también es indemnizable el siniestro causado
intencionalmente por cualquier persona, inclufdo el
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propio contratante o producido con ocasién de fuerza
mayor para evitar otros mis graves, o en cumplimiento de
un deber de humanidad.

f) Contenido econfmico.- La realizacién del riesgo
{siniestro) ha de producir una pérdida econbmica que se
resarce con la indemnizacién correspondiente.

El asegurador, para asumir la cobertura de un riesgo,
debe ponex en préctica una serie de técnicas que le
permitan establecer la naturaleza, valoracién y limites
de aceptacién del riesgo en cuestién.

Tales técnicas pueden resumirse en las siquientes:

a) Seleccién.- Constituye el conjunto de medidas,
generalmente de cardcter técnico, adoptadas por una
entidad aseguradora, en virtud de las cuales
la aceptacidbn de riesgos estd orientada a aquellos
que, poOr sus caracteristicas propias, se presuma
que no van a originar necesariamente resultados
desequilibrados, por no ser peores dque el promedio
de su categoria.

b) An&lisis.- Es el instrumento técnico de que se vale
la actividad aseguradora para lograr el adecuado
equilibrio en sus resultados. Fundamentalmente, se
concreta en los siguientes aspectos:

- Ponderacidn o clasificacién de riesgos,
subsiguientes a la seleccidén inicial, mediante 1la
cual se efectfia la correcta tarificacién del riesgo
asumido, aplicindole la prima adecuada y creando
grupos homog&neos con base en la probabilidad de
siniestros e intensidad de los mismos.
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Prevencién de riesgos, mediante la cual se procura
la adopcién de las medidas precautorias adecuadas,
especialmente en riesgos de naturaleza industrial,
para gvitar la produccidn de siniestros.

- Control de resultados, mediante el cual se aplican
f6rmulas de cardcter excepcional cuando, tras el
andlisis de los resultados obtenidos, se aprecie gque
son las Ginicas adecuadas para conseguir el necesario
equilibrio técnico: franquicias discriminadas,
anulacién de pélizas deficiarias, delimitacidén de
las garantias, imposicién de exclusiones de
cobertura, etc.

Evaluacién.~ Es el proceso por el cual se establece,
en un perfodo de tiempo determinado, la probabilidad
de gque ocurran dafos personales o pérdidas
matériales, asi como su cuantificacidn.

Compensacién.- Es el conjunto de medidas conducentes
a lograr el adecuado equilibrio de resultados entre
los riesgos que componen una cartera de p6lizas.

Teniendo en cuenta que, cada riesgo estd sometido a
unos fIndices de intensidad y frecuencia distintos,
por la compensacidn se pretende que los resultados
antieconémicos que puedan derivarse de los riesgos
considerados como de peor calidad sean
contrarrestados por otros que originen una menor
siniestralidad para la entidad aseguradora.

Distribuci6n.- Consiste en un conjunto de técnicas
para el reparto o dispersidén de riesgos que 1la
actividad aseguradora precisa para obtener una
compensacién estadistica, igualando los riesgos que
componen su cartera de bienes asegurados. Esta
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distribucién pretende consegqguir la homogeneidad
cuantitativa de los riesgos y puede llevarse a cabo
de dos modos principales: a través del coaseguro o
del reaseguro.

Estos dos conceptos ser&n tratados con mayor
detalle en el capituloc posterior.

EL INTERES ASEGURABLE Y SU FUNCION

La importancia del interés en el seguro de dahos es tal,
que en los moderncs regimenes legales del contrato, se
encuentra expresamente afirmado y ya no se discute en
doctrina. Nuestra Ley sobre Contrato de Seguro, cuyo
Articulo 85 reproduce el 48 de 1la Ley en Suiza,
previenen que:

"Art. 85. Todo interés econdmico que una persona tenga
en que no se produzca un siniestro, podrd ser objeto de
contrato de seguro contra dafios".

Disposiciones semejantes existen en las legislaciones
francesa, alemana, austriaca, checoslovaca, polaca y en

la novisima italiana.

Antes de seguir desarrollando el presente tema, es
necesario precisar el concepto de interés desde el punto
de vista del derecho de seguros, lo que lleva
directamente al delicado problema de su definicién.
Muchas son las propuestas y muy vivas las discusiones y
controversias que han suscitado.

Sin embargo, hay pleno acuerdo respecto de que
constituye eminentemente una nocién econfémica y no una
jurfdica. En realidad ya se encuentra comprendida
econfémicamente gravosa, gque no puede concebirse sin
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relacién con alguna persona, en lo cual, como veremos,
se hace consistir precisamente el interés.,

De entre sus muchas definiciones citamos las siguientes
por su importancia para nosotros.

a) Roelli, autor de la ley de Suiza, dice que interés
es: "la relacién valor econdémico que existe entre un
objeto (persona o cosa) y alguien".

b) Ehrenberg: "el interés es la relacién en virtud de
la cual una persona sufre, a causa de un evento
determinado, un dafioc patrimonial". Esta f6rmula es
la gque mas éxito ha tenido entre los autores
alemanes y afln entre los latinos, pues es la que
prevalece en Italia, como ensegquida se veré:

c) "Interés es la relacién de una persona con una cosa,
amenazada por un riesgo determinado", segfin dice
Ferrarini, quien advierte que no es necesario
calificar de econSmica tal relacifn, porque ya en el
concepto de riesgo estd comprendido en el dafio
patrimonial.

Entendido lo anterior podemos decir entonces que, el
interés no es un elemento del contratc de seguro, sino
que es un elemente del riesgo asegurable, y como tal
realiza una doble funcidén, en cuanto regquiere gue el
riesgo sea del asegurado y en cuanto precisa dque el
riesgo es asegurable cuando existe una relacidn
econfmica entre persona y cosa expuesta al riesgo, sin
que requiera que tal relacibn sea la de propiedad.

De lo arriba sefialado podemos afirmar que hay plena
concordancia con la redaccidn del Articulo 85 de la Ley
sobre Contrato de Seguro, puesto que indudablemente
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tendr8 interés econbmico en gque no se realice un
siniestro, quienquiera cuyo patrimonio se vea afectado
por esa realizacién. Conviene también citar el concepto
al gentida del Articulo 152 de la Ley sobre Contrato de
seguros, donde se previene lo siguiente:

“art., 152. El seguro de personas puede cubrir un interés
econbmico de cualquier especie, que resulte de los
riesgos de que trata este tfituleo, o bien dar derecho a
prestaciones independientes en absoluto de toda
pérdida patrimonial derivada del siniestro".

Es evidente que en los casos de seguros de personas, no
hay relacién econSmica entre persona y cosa amenazada
por un riesgo, y sin embargo, no puede negarse que los
riesgos a gque estd expuesta la vida, la integridad
y la salud de una persona, afectan en muchos casos al
patrimonio de alguien; hay por tanto interés, sin
relacifn econfmica de persona a cosa.

Dice el Articulo 86 de la Ley sobre Contrato de Seguros,
lo siguiente:

"Art. 86. En el seguro contra dafos, la empresa
aseguradora responde solamente por el dafo causado hasta
el lfmite de la suma y del valor real de asegurados. La
empresa responderd de la pérdida del provecho e interés
que se obtenga de la cosa asegurada, si asi se conviene
expresamente”.

Del artfculo antes transcrito se desprende el caricter
rigurosamente indemnizatorio del contrato, mientras que
en el Artfculo 152 se dice que, el seguro de personas
puede cubrir un interés econfmico cualguiera que
resulte de los riesgos que afecten a la persona del
asegurado, o bien dar derecho a prestaciones totalmente
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independientes de toda pé&rdida patrimonial que produzca
el siniestro. Es decir, en el seguro contra los
dafios es necesario que el peligro de dafio amenace el
patrimonio. del asegurado, mientras gue en seguro de
personas no se requiere esa amenaza de dafio patrimonial,
aunque puede existir en ocasiones, sino basta que el
riesgo incida sobre la persona del asegurado, en otras
palabras, en el seguro de dafios es necesario el interés
econémico en que no se produzca el siniestro, mientras
que en el de personas, puede existir ese interés, pero
no es indispensable, porque este (iltimo tipo de contrato
no es necesariamente indemnizatorio.

Larramendi nos dice sobre este tema que: "“"Con el
contrato de seguro no se cubre un bien determinado, sino
el interés que el asegurado tiene en ese bien. Asi, en
el seguro de incendios, el objeto puede ser una
vivienda, pero o que se asegura es el interés de su
propietario en que esa vivienda no sufra dafios: es
decir, que para que un contrato de seduro tenga validez,
ha de existir un interés asegurable y cuantificable por
parte del asegurado. En definitiva, el interés
asegurable corresponde al deseo del asegurado de que el
siniestro no se produzca.

El interés asegurable no es s6lo un regqguisito esencial
del contrato, sino un elemento que preserva la auténtica
naturaleza de la institucidén asequradora y sustenta las
bases técnicas del seguro, ya que, sin interés
asegurable, la siniestralidad serfa impredecible", (23)

Considerando 1lo anterior podemos decir que lo esencial
del interé&s asegurable es que:

(23) Larramendi I.H. de y otros. Op. Cit. P&g. 35.
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Tiene que haber derecho, interés o responsabilidad
potencial sobre el asegurado, que puedan ser
cubiertos.

Tal derecho, interés o responsabilidad ha de ser el
objeto del seguro.

El asegurado ha de tener alguna relacién legalmente
reconocida con el objeto del seguroc, por la gque se
beneficie de 1la seguridad del derecho, interés o
libertad de responsabilidad y se perjudique por
cualquier pé&rdida, dafio, lesién o creacién de
responsabilidad.
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LA SUMA ASEGURADA.
FUNCION DE LA SUMA ASEGURADA.

El primerd de los dos topes o limites que al monto de 1la
indemnizacién debida por el asegurador, la establece el
Articulo 86 de nuestra ley, o sea la suma asegurada,
consiste en el monto de la garantfa convenida por
los contratantes la cual debe constar en la pSliza como
lo requiere 1la fraccién V del Articulo 20 de la Ley
sobre Contrato de Seguros, donde se emplea precisamente
esta (Gltima denominacién que despu&és no vuelve a
usarse como se desprende de la sola lectura de los
Artfculos 6, 86, 95, 97, 102, 103, 161, etc., donde s6lo
se habla de suma asegurada, no hay sin embargo
dificultad en entender que se trata de la cantidad en
que se convino por ambas partes contratantes como miximo
de la obligacién indemnizatoria del asegurador, méximo
al cual deber& llegarse, siempre el monto de los darfios
sufridos, lo igunalen o sobrepasen.

Se dice que para la fijacién de la suma asegurada debe
de tomarse como base 1la relacidén econfmica entre el
asegurado y la cosa por asegurarse, el Articulo 91 de 1la
Ley sobre Contrato de Seguro, proviene gque para la
indemnizacién, se tendrid en cuenta el valor del interés
asegurade en el momento de la realizacidn del siniestro
Y, no el valor asegurable que s&6lo sirve para fijar la
prima a cargo del asegurado, de esto se desprende que el
valor del seguro, es el valor del interés asegurado en
el momento de la celebracién del contrato; pero la suma
asegurada fijada por el asegurado, es independiente del
valor real de la cosa.

La ley distingue claramente entre 1la suma asegurada
(lfmite convencional) y valor asegurado (valor del



inter&s, como limite legal m&ximo).

Joaguin R, Rodriguez nos menciona que se pueden

establecer los principios siguientes:

lo. Como base general puede decirse que en el seguro
contra daifios, la empresa aseqguradora "responde
solamente por el dafio causado hasta el limite de la
suma y del valor real asegurado. La empresa
responderd de la pé&rdida del provecho o interé&s que
se obtenga de la cosa asegurada si asi se convino
expresamente" (Art. 86) . Cuando el interés
asegurado consiste en que una cosa no sea destruida
o deteriorada, se presumir8 que el interés
asequrado equivale al que tendrfa un propietario en
la conservacién de la cosa (Art. 87);

20. Principio de equidad; en tal sentido debe estimarse
la afirmacién relativa a 1las relaciones entre el
valor y la suma asegurada convencionalmente.

3o0. En cuanto a las relaciones entre valor asegurado y
la suma asegurada, directamente pueden darse tres
casos cada uno de los cuales encuentra su
correspondiente régimen legal.

Puede ocurrir que la suma asegurada es igual al valor
asegurado serd aplicable el Artfculo 86, en el sentido
de la responsabilidad de la empresa aseguradora por 1la
integridad del dafio producido.

Si la suma asegurada es mayor gue el valor asegurado,
entonces si ha existido dolo o mala fe por una de las
partes, el seguro serd nulo y la parte perjudicada podra
exigir indemnizacién por 1los dafios y perjuicios.
Pero si no hubo dolo o mala f&, el contrato es vilido
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pero fGnicamente hasta la concurrencia del valor real de
la cosa asegurada.

Y por fltimo dice Joaquin R. Rodriguez que si la suma
asegurada ‘es menor que el valor asegurado, salvo pacto
en contrario la empresa aseguradora responder& de manera
proporcional al dano causado (Art. 92 de la Ley
sobre Contrato de Seguro}".(24)

Entonces deducimos que la suma se distingue del valor de
regtitucién o substitucién del que sirve de base para la
estimacién del dano, diferencia que surge de la misma
operacién del sequrc, en 1la gque el asegurado, es
quien fija libremente la suma asegurada o valor
comercial del bien,  sin que por ser aceptada por el
asegurador sea prueba de su verdadero valor, ya que el
valor de la cosa puede variar durante la vigencia del
contrato, y por tanto sufrir un cambio el interés
asegqurade que haga aumentar o disminuir el valor
original, sin gque ello ejerza influencia en la suma
asegurada, cualquiera que sea el valor real de la cosa
en el momento del dafio. La suma s8lo sirve también para
tomar ahf el valor de restitucién de acuerdo con el
monto de los dafios.

Por tal razbn se dice que es un sequro de valores reales
vy la suma asegurada solamente sirve de base para tasar
la prima y la responsabilidad méxima del asegurador,
como ya dijimos anteriormente, ademfis como consencuencia
entre el valor asegurable y el valor del interés
asegurado, siempre debe de existir una relacidén positiva

{24) Rodrfguez y Rodrfguez, Joaquin, "Curso de Derecho
Mercantil"”, Tomo II, P4ags. 196 y 197, Ed. PorrQa,
S.A., Novena Edicibn, México 1971.
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y real para el efecto de gue el contrato cumpla dentro
de lo posible, con su funcién de reparacién del daiio,
por 1o que el asegurado en su propio interés, debe
cuidar de que no se aparte desproporcionadamente la suma
asegurada del valor asegurable real.

El asegurado debe concretar su reclamaciém al valor
real del dano, y no a la suma total asegurada, porgque
asi se trate de pérdida total o parcial, se cubriri 1la
pérdida tomando como base el valor real de la cosa en el
momento del siniestro, esto de conformidad con el
Articulo 91 de la Ley sobre Contrato de Seguro.

J. Jesfis Rodriguez Sala, llega a la conclusién de que 1la
"suma asegurada no debe ser mayor que el valor
asegurable, porque ningfin provecho puede sacar el
asegurado de ese error ambicioso, pues adem8s de pagar
mayor prima, en caso de p&rdida se le aplicard la regla
del Articulo 95 segundo pérrafo de nuestra ley del
contrato". {25}

"Tampoco la suma asegurada debe ser inferior al valor
real de la cosa, dice: -J. Jesfis Rodriguez.- Porque es
cierto gque tiene un ahorro en 1la prima, peroc su
patrimonio no estd totalmente protegido y en caso de
pérdida se le aplica la regla proporcional del Artfculo
92...".(26)

DIVERSAS FORMAS DE ASEGURAMIENTO.

De conformidad con los principios expuestos en el tema
anterior, el seguro puede celebrarse por una suma igual

(25) Rodriguez Sala J., Jesfis. Op. Cit. P&g. 573.
(26) Idem.
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al valor de la cosa asegurada -seguro pleno-, Ppor una
mayor al valor real de la cosa por asegurar -sobre
sequro, por una suma inferior al wvalor real asegurable-
infraseguro.

Pero lo ideal en el seguro, serfia que el valor real de
la cosa asegurada correspondiera en un 100% al valor
real asegurable, esto es, lo que clisicamente se llama
seguro plano, dicho en otras palabras.

Antiguamente &sta fué€ la forma de asegurar una cosa, la
prictica comercial unas veces y la astucia del asegurado
para no pagar la prima del 100% del valor asegurable,
han venido a imponer algunas modalides en las
operaciones de algunos seguros.

Esas variaciones automiticamente entran en funcidn
durante .la vigencia del contrato, cuando el valor real
de 1la cosa asegurada cambia, ya sea aumentando, o
disminuyendo el valor original; pero sin que pueda
confundirse con el sobreseguro o infraseguro, que existe
desde la celebracién del contrato de manera intencional
o involuntaria.

No obstante, por voluntad de las partes, conforme el
Articulo 93, puede fijar en el contrato el valor
estimativo de la cosa, para los efectos del
resarcimiento del dafio.

En ese caso ese convenio contractual debe constar de
manera expresa en el contrato, y por ese convenio queda
eliminado el sobreseguro y el infraseguro.

El ArtSfculo 90 de nuestra ley, al tratar de 1la
disminucién del valor asegurado, de ninglin modo se
refiere ni puede referirse al infraseguro, sino a 1la
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disminucidn del wvalor asegurade en el curso del
contrato, problema que resuelve el mismo precepto.

La regla general es que el valor real de 1la cosa
asegurada, a excepcibn en el seguro de responsabilidad,
de crédito y de provechos esperados, debe regir a la
suma asegurada convenida.

CLASIFICACION DE 10S SEGUROS EN BASE A LA SUMA ASEGURADA
E INTERES ASEGURABLE.

En virtud de la relacién que en la mayoria de los seguros
de dafios existe entre el valor del inter&s asegurable y

.suma asegurada; los seguros de dafios se puede dividir en:

a} Seguro pleno o completo

b) Sobreseguro o seguro en axceso

c) Infraseguro o seguro insuficiente
d) Segquro miltiple

A) Seguro pleno.- Cuando la relacién entre la suma
asegurada y el valor del interés asegurado es igual,
es decir cuande coinciden ambos, porque son iguales,
el segquro es completo o pleno y la consecuencia en
caso de siniestro es gqgue se paga integramente el
dano sufrido, ya que se trata de siniestro total o de
siniestro parcial. En otros términos, los dos
topes del Articulo 86, primer p&rrafo, coinciden y 1a
regla Gnica viene a ser préicticamente que el
asegurador tiene que resarcir exactamente el
monto del dafio sufrido por el aseguradc al producirse
el evento temido.

B

Sobreseguro.~ Cuando la relacifn que existe entre la
suma asegurada y el valor del segure es tal que la
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primera sea superior al sequndo, se estd en el caso
de sobreseguro o seguro en exceso.

Esta situacién puede presentarse de buena fe como ya
dijimos', sin el prop6sito del asegurado de cobrar al
asegurador una cantidad mayor que el dafio que pueda
sufrir en caso de que el siniestro se realice; pero
también puede darse el caso de que el asegurado al
contratar su seguro, sefiale como suma asegurada una
que &1 sepa perfectamente que es superior al valor
del interé&s asegurado, con la finalidad de obtener un
lucro si el siniestro se realiza. Esto es infitil, en
virtud de lo expresado en el Articulo 86 de la Ley
sobre Contrato de Seguro.

Infraseguro.- Cuando 1la relacién que hay entre 1la
suma asequrada y el valor del interés asequrado es
tal que la primera sea inferior al segundo, existe el
infrasequro o seguro parcial o seguro insuficiente y
se - considera que el asegurado s6lo estd cubierto
respecto de los dafios que sufra al producirse el
siniestro, en un tanto por ciento igual al que
representa la suma asegurada con relacién al valor
del interés asegurado.

El infraseguro puede ser voluntario o involuntario y
en el primer caso puede incluso ser impuesto por la
ley, segfin puede verse en la fraccién VIII del
Articulo 34 de la Ley General de Instituciones de
Seguros, en el que al definir el sequro de crédito
dice:

"La ley impone lo que en derecho de seguro se llama
franquicia obligatoria, a fin de obligar al
asegurado, por el interés de no perder un tanto por
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ciento que gqueda a su cargo al realizarse el
siniestro; a tomar todas las medidas posibles para
evitar se produzca el siniestro".

La franquicia es usual en todos aquellos casos de
riesgos graves y ha sido frecuente su uso en el
seguroc maritimo.

El infrasequro puede también ser involuntario, se da
muy frecuentemente en los seguros contra incendio,
por la tendencia a elevarse el precio de los
inmuebles, en las ciudades, afin en el supuesto de que
no haya devaluaci6n monetaria.

Al renovar cada ano el seguro, por inercia
conservando la misma suma asegurada, lo cual produce
el desequilibrio entre ella y el valor del interés
asegurado.

EL COASEGURO.

José de Jesfis Martinez Gil 1lo define como: "... la
concurrencia de dos o m&s compafiias aseguradoi‘:as en la
cobertura de un mismo riesgo, de tal manera que exista
una dispersién o distribucién del riesgo, es decir,
cada compaiifa aseguradora 8610 responde por la
participacién que ha asumido. Igualmente puede existir
el coaseguro entre una compania aseguradora y una o mis

reaseguradoras, sin embargo, ante el asegurador
o sus beneficiarios la compafifia aseguradora es la fGnica
responsable y obligada directa; esto es
independientemente de que existan una o mas
reaseguradoras en dicho riesgo. El coaseguro puede ser

de pbliza finica, en cuyo caso en la misma pSliza firman
todos los coaseguradores, fijandose en ella el
porcentaje de participacién de cada una sobre el
total del riesgo. Puede ser en pdlizas separadas si
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cada coasegurador emite su propia pbéliza, garantizando
en ella su participacidn individual en el riesgo". (27)

Por su parte el Artfculo 10, fraccién I, de la Ley
General de Instituciones de Seguro, dice:

"Para los efectos de esta ley se entiende:

I. Por coaseguro la participacién de dos o mis empresas
de seguros en un mismo riesgo, en virtud de contratos
directos realizados por cada una de ellas con el
coasegqurado”. Sin embargo, las definiciones que se dan
con antelacidn, tienen aplicacidén solamente en dafios.
En el seguro de vida no hay coaseguro, el interés
asegurable se considera en forma diferente que en dafos
y aunque dos o m8s instituciones de seguros participan en
el mismo riesgo, por contratos directos, los
aseguradores tienen que pagar la suma asegurada de la
pSliza, independientemente que el asegurado tuviese
otros seguros, porqQue no existe un interés asegurable,
concreto o determinable.

La palabra coaseguro se usa con un sentido diferente en
vida, es decir, se trata de una clase especial de
reaseguro, pues mientras que en nuestro pais el
reaseguro mis frecuente es el denominado "a prima de
riesgo"”, hay contrato de riesgo en los que se reasegura
la misma prima que se cobra al asegurado, recibiendo la
compafifa directa una comisién. Estos contratos se llaman
de reaseguro por el sistema de coaseguro. Como se forman
reservas gque Son a cargo del reasegurador, la ley

(27) Martinez Gil, José de Jesfis, "Manual TeSrico y
Prictico de Seguros", Pdg. 75, Tomo II Ed. C&rdenas
Editores y Distribuidores, Primera Edicién, México,
1974.
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prohibe que los ahorros de los aseguradores se
inviertan fuera del pafs y si el reasegurador es
extranjero, se invierten en la compafifa directa y
entonces se dice, que el contrato de reaseguro es por el
sistema de "coaseguro modificado".

Luis Rufz Rueda nos dice que: "... doctrinalmente para
que haya coaseguro se considera que las diversas
compafifas aseguradoras del mismo riesgo y del mismo

interés, deben conocer perfectamente la coexisteﬁcia de
estos seguros y afin es costumbre gque una de las
compafifas aseguradoras tome la iniciativa, sea ella 1la
finica que trate con el asegurado y la que proponga
el coaseguro a las demis aseguradoras. Parece obvio que
en estos casos las situaciones de infraseguro, seguro
plenc y sobreseguro deben regir de acuerdo con las
disposiciones normales para el caso de seguro con una
sola compafifa aseguradora, peroc no se encuentra
disposicién alguna que excluye el ré&gimen que nuestra
Ley sobre Contrato de Seguro, establece en los Artficulos
102 a 105".(28)

El Ccoasequro se puede originar por demanda del propio
asegurado, gque desea la participacidn de determinadas
entidades en la cobertura de riesgo, o por decisién del
asegurador, que comunica al asegurado la conveniencia de
que participen otras entidades en la cobertura del
riesgo.

Es normal que la principal entidad denominada
"abrigadora", abone la comisién al agente de la
operacién y obtenga a su vez otra comisién de las
restantes coaseguradoras, proporcional a la prima gue

(28) Ruiz Rueda, Luis. Op. Cit. P&g. 188.
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percibir& cada una, destinada a compensarle aquel
gastos y otros de administracidn.

También es costumbre, que sea la "abridora”™ 1la que
realice la-s gestiones frente al asegurado, emitiendo la
p6liza, cobrando la prima, tramitando y liquidando 1los
siniestros y distribuyendo después ingresos y gastos
entre los coaseguradores en proporcién a sus respectivas
participaciones.

A veces, el asegurador no cree conveniente dar a
conocer al asegurado su falta de capacidad para asumir
la totalidad del riesgo, razén por la cual realiza el
coaseqguro sin que conste en la péliza. A este tipo de
coaseguro, se le denomina interno, por contraposicién al
anterior, llamado abierto.

BL REASEGURO

La moderna explotacién aseguradora utiliza un mecanismo
econémico, basado en 1la agrupacién del mayor nidmero
posible de asegurados sujetos a riesgos homogéneos, por
medic del asegurador, quien se encarga de recaudar
las primas de todos ellos. Para constituir un fondo
econdmico-financiero con el cual hard frente a los daiios
que generen los siniestros que afecten a cualquiera de
los asegurados integrantes del grupo, en tanto provengan
de los riesgos tenidos en cuenta para la individualidad
de la agrupacién.

De esta manera se posibilita distribuir el peso
econémico de los riesgos entre los asegurados sujetos a
la incertidumbre de verse afectados econdmicamente por
su ocurrencia, y se crea una té&cnica de cobertura que
aprovecha el sistema de apoyo reciproco para eliminar la
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probable insolvencia de un asegurador, transformandolo
en un simple administrador de capitales ajenos.

Se requiere entonces contar, ademi&s, con un mecanismo
que cumpla con una funcién financiera o de crédito, para
permitir al asequrador cubrir grandes masas de riesgos
con capitales menores a los gue té&cnicamente serian

necesarios para ello.

Este objetivo se logra, especialmente mediante una
operacién similar al seguro, que se denomina reaseguro,
Y gque permite la homogeneizacidn de los riesgos
facilitando el ejercicio normal de las aseguradoras.

La Ley General de Instituciones de Seguros en su
Artfculo 10 entiende por reaseguro; el contrato en
virtud del cual wuna institucién toma a su cargo,
total o parcialmente, un riesgo ya cubierto por otra o
el remanente de dafios que exceda de la cantidad
asegurada por el asegurador directo.

Sin embargo esta definicién que da la ley, no escapa de
criticas como la que seifiala J. Jesis Rodriguez Sala al

comentar lo siguiente:

"A nosotros nos satisface mis la descripcidén que hace la
ley mencionada en su Articulo 37, al decir gue "los
excedentes que tengan las Instituciones de Seguros sobre
su limite de retencidn neta en cada riesgo asegurado,
podrd cederlo en forma de reaseguro a instituciones no
autorizadas, en la inteligencia de que el monto de
primas cedida a estas filtimas sobre cualquier riesgo, no
excederd salvo lo previsto en el p&rrafo siguiente, al
monto de las que se hayan cedido a las primeras
sobre el mismo riesgo” y en esa inteligencia las
aseguradoras s6lo pueden ceder a otra en reaseguro los
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excedentes de los limites de retencién neta en cada
riesgo asegurado, porque transferir a otra totalmente el
riesgo tomadeo, no serfa precisamente un reaseguro, ni
tampoco un coaseguro como lo establece el Articulo 10
antes citado; en consecuencia, si hay cuestién total de
riesgo, la aseguradora directa haria las veces de agente
disimulado contra prohibicidn expresa de la ley".(29)

Por su parte el Lic. Arturo Dfaz Bravo, menciona al
respecto; "Concepto tal es por demds erréneo, juridica y
técnicamente, pues no responde a la verdadera posicién
contractual de las partes, ni a la real misifén econdmica
del reasegurado: :

a) Aceptado que una empresa de segquros -rectius: un
empresario asegurador celebre el contrato, té&ngase
presente que también puede otorgarlo un empresario
exclusivamente reasegurador;

b) Falso es el que el reasegurador tome a su cargo un
riesgo ya cubierto por el asegurador; si asf fuera,
el primero se convertiria en coasegurador, supuesto
prohibido por el Articulo 18 Ley sobre Contrato de
Seguro: "Afin cuando la empresa se reasegure contra
los riesgos que hubiere asegurado, seguird siendo 1la
Gnica responsable respecto al asegurade". Lo cierto
es que el reasegurador toma a su cargo un riesgo
autdnomo, cudl es el de que su cedente se vea
obrigado, a su-vez, a hacer frente a sus obligaciones;

c) Con mds razén es inexacto que el reasegurador pueda
tomar a su cargo el remanente de dafios no
comprendidos en el segqguro directo, pues aqui se
presentaria, ya sin atenuantes, la figura del

(29) Rodriguez Sala, J. Jesfis, Op. Cit. Pags. 597 y 598.
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coaseguro mancomunado, que en el caso operarfa como
un seguro directo, complementario del celebrado
por el primer asegurador.(30)

La naturaleza juridica del reaseguro es una convencién
basada entre el asegurador y reasegurador que reunen los
elementos bé&sicos de toda operacién de seguros, esto es,
riesgo y prima, por lo que al reasegurado corresponde es
una operacién de seguros que puede clasificarse dentro
de los seguros de la responsabilidad civil se refiere.
Este es el criterio legislativo, cuando se autoriza al
asegurador para asegurar, a su vez, los riesgos
cubiertos, aunque continuando como {inico cebligado
respecto del asegurado.

La contratacién del reaseguro sufrié una evoluciSn muy
importante desde principios de su pré&ctica profesional,
se ha llegado hoy a los acuerdos masivos formalizados en
tratados generales gque regulan en forma permanente
el reaseguro de ramos o riesgos determinados.

El tratado de reaseguro constituye un contrato dnico,
similar al que se celebra en el casc de los seguros de
abono, que genera diversas relaciones Jjuridicas (de
reaseguro} por efecto del consentimiento prestade en el
momento de su celebracién; y que permite al asegurador
conacer anticipadamente los limites dentro de los
cuales podrd ceder los riesgos que acepta de sus
asegurados, evolucionando asi con mayor seguridad vy
sobre bases técnicas y financieras definidas.

La doctrina ha descrito al contrato de reaseguro como
aquel en el cual se establecen y regulan los seguros gque

(30) Diaz Bravo, Arturo, Op. Cit. Pdgs. 157 y 158.
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se reaseguran, determinéndose la cuantfia y las
condiciones de la sesibn, el procedimiento para liquidar
los siniestros, las reservas y los depSsitos de garantia
que eventualmente se constituirdn, la participacién del
reasegurador en los beneficios del negocio, y el
procedimiento para regular las relaciones reciprocas de
crédito y deuda, y su duracién.

Los tratados de reasequro pueden contener un

procedimiento reasegurador facultativo u obligatorio.

En el primer supuesto, se requiere que en cada caso
medie una decisién del asegurador aplicando cada seguro
al tratado en determinade plazo, para que los riesgos
particulares queden cubiertos por el reaseguro.

El tratado obligatorio se caracteriza por la
simultaneidad de 1la iniciacién del riesgo para ambos
contratantes, permitiendo conocer de antemano la

capacidad de riesgos y primas que se negociardn en

virtud de sus normas.

Y asf, en el tratado general obligatorio de reaseguro,
la insercién de los riesgos en la cobertura
reaseguradora se obtiene mediante la realizacién
de periddicas declaraciones de alimento que contienen
todos los detalles de los sequros cedidos, cuyo
reaseguramiento se sujeta a las condiciones

originalmente pactadas.

El reasequro evoluciond de primitivas formas de-
participacién proporcional en los riesgos del
asegurador, hasta modernos sistemas de cobertura de

exceso de pérdidas.

La prdctica del reaseguro muestra la utilizacién de
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cuatro formas principales de negociacidn, que podemos
agrupar en dos categorias diferentes seqiin cual sea el
elemento tenido en cuenta para la concentracifén de la
operacién; en uno de los supuestos es el riesgo
asumido por el asegurador, y en el otreo, el siniestro
previsto por é&ste como hecho de ocurrencia probable.

Cvando el reasegurador tiene en cuenta el riesgo
cubierto por el seguro, puede tomar a su carge el exceso
del riesgo soportable técnicamente por el asegurador, o
participar proporcionalmente en el riesgo asegqurado,
contribuyendo en idéntica medida para el pago de los
siniestros.

En el primer caso, hay un reaseguro de exceso de riesgo
(o de excedente), por el cual el asegqurador reasegura
aquellos contratos cuyos valores a riesgo (compromiso
miximo indemnizatorio con el asegurado) superan su
capacidad de explotacién (pleno de conservacidn).

En cambio, en el reasequro de participacién (o de
cuota-parte) el asegurador toma a su cargo una
proporcidn uniforme y constante de los riesgos que le
cede el asegurador en relacién con alguna de sus ramas
de explotacién (incendio, por ejemplo), sin atender a la
magnitud del pleno de conservacibn. .

Cuando el reasegurador atiende a la magnitud de 1los
siniestros ocurridos para quedar obligado a participar
en su pago, el negocio reviste neto corte financiero, y
se ubica con mis precisifn técnica como el seguro de
la empresa de seguros.

Actualmente se conocen dos formas principales de
reaseguro de exceso de pérdidas.



115.

El reaseguro de exceso de pérdida, o de exceso de
siniestros, actfia sobre la filtima pérdida neta que causa
a un asegurador el acaecimiento de un hecho cubierto por
uno o misg contratos de seguro; Yy opera cuando la suma
indemnizatoria que debe pagar el asegurador a su
asegurado supera un monto predeterminado. En estos
casos el tramo final de la indemnizacidn es soportado
econémicamente por el asegurador, quien garantiza asi a
la empresa de seguros que en ningiin caso (ni afin en la
hip6tesis de clmulo de siniestro ocurridos por un mismo
hecho fisico) deberd desembolsar una suma mayor que
el monto previsto como soportable en sus célculos
técnicos.

En cambic el modernc negocio de reaseguro denominado
"stop loss” no tiene en cuenta eventos singulares ni
acumulados, sino el conjunto de todos los siniestros de
una misma rama de explotacién,producidos en un periodo
determinado (generalmente coincidente con el ejercicio
de explotacién de los seguros gque integran la rama).
Opera cuando el monto de los siniestros pagados
sobrepasa un limite determinado, que usualmente se fija
en funciébn de una relacifn porcentual con el monto
de las primas percibidas por los contratos en juego.

La retrocesién de una operacién tipica del reasegurador,
que ha servido para internacionalizar este negocio, y
que le sirve a é&ste para participar a otros
reaseguradores en aquellos riesgos que 1le resultan
técnicamente insoportables en su totalidad.

La retrocesién de 1los seguros reasegurados es, en
definitiva un reasequro de segundo grado que permite al
reasegurador conservar el equilibrio de su cartera.
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Por el hecho de la multiplicidad de las operaciones de
retrocesién gque se realizan habitualmente en los
distintos paises del mundo, la dispersidn econbmica de
los riesgos por los asegquradores es tal, que permite a
los autores considerar 1la internacionalizacién del
reaseguro.

Los efectos juridicos que produce el contrato de
reaseguro respecto de las relaciones del asegurado con
el asegurador, v en relacién con los terceros
beneficiados por esta Gltima vinculacibn contractual. En
principio, los contratos de sequro y los de reaseguro
son juridicamente autfnomos e independientes, aunque
exista entre ellos una vinculacién basada en una funcién
econfémica interdependiente.

Tal independencia excede del marco meramente contractual
para ubicarse frente a las m&s diversas situaciones gque
puedan afectar al seguro, que por tal razén no inciden
juridicamente ni econémicamente en los contratos
de seguro que le sirven de base operatoria. Resultando
como consecuencia de esta situacifn que el asegurado
original carece de derechos contra el reasegurador.

De tal manera, el asegurador es el finico obligado con
respecto al asegurado y a los terceros beneficiarios del
seguro, aungue pueda haber efectuado un reaseguro, con
referencia a ese contrato. En relacién con la relacién
asegurativa original, el contrato de reaseguro no tiene
incidencia alguna, por ser ajeno a ella.

Como consecuencia de esta situacién, la quiebra o
desaparicién del reasegurador no afecta la relacién
emergente del contrato de seguro; como tampoco le afecta
la desinteligencia que pudiéra tener en la cobertura del
riesgo el asegurador y el reasegurador.
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CONCLUSIONES

PRIMERA.- De conformidad con el Articulo lo. de la Ley Sobre
el Contrato de’ Seguro, debemos entender que: "Por el contrato
de seguro, la empresa aseguradora se obliga, mediante una
prima, a resarcir un dafio © a pagar una suma de dinero al
verificarse la eventualidad prevista en el contrato".

Esto significa que la obligacién de la compaiifa aseguradora
nace una vez Qque se la ha pagado la prima; lo gque es
totalmente falso, pues, conforme a la misma ley, tal
obligacién surge al momento de perfeccionarse el contrato,
por el mero consentimiento verbal, por el simple acuerdo de
voluntades y no por el pago que realiza el asegurado como
errSneamente expresa la misma.

SEGUNDA.- La prima, de la cual se &ijo en este trabajo que
es: el precio del riesgo o la contraprestacién del asegurado o
del contratante en su caso, por la garantia que presta el

asegurador.
Considero que &sta debe ser cubierta desde el momento
mismo del perfeccionamiento del contrato, pues es desde

ese momento que el asegurado se encuentra protegido del
riesgo que asume la compafifa aseguradora.

TERCERA.- Tambi&n de acuerdo con la Ley sobre el Contrato de
Seguro, una vez gque el proponente tenga conocimiento de que
el asequrador ha aceptado la oferta; el contrato de seguro se
perfecciona. Sin embargo nada dice sobre 1la forma de
conocimiento y de 1la aceptacidén, entonces, concluyd que
cualquier forma demostrable deberd ser reconocida por 1la
misma.
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CUARTA.- Los efectos de este contrato empiezan a surtir desde
el momento de su perfeccionamiento, pero existen modalidades
como: del pago de la prima que vence segln la ley en el mismo
momento de inicio o perfeccionamiento, perc contando el
asegurado con un plazo de gracia de 30 dfas para su
exhibicién y al vencimiento del ditimo dfa de este término
cesar8n los efectos del «contrato se ha cubierto tal
obligacién. Y la entrega de 1la pbliza por parte del
asegurador. Estas modalidades perjudican considerablemente
tanto al asegurado como al asegurador por las razones que se
expresan mis adelante.

QUINTA.—- Nuestro sistema legal es de los pocos gue mantienen
dentro de los consensuales el contrato dque se examina,
considero que 1lo real o formal gque pueda ser &ste no
restringe de modo alguno la voluntad de las partes, sino
que recoge ese acuerdo. No sobra y menos afin perjudica el

que se entregue la pdliza y se pague la prima.

SEXTA.- Considero importante, pues, para que el seguro sea
fuente de derechos y obligaciones, que el acuerdo respectivo
que hay que suponer sobre los elementos esenciales del
contrato: interés asegurable, riesgo y por que no prima, esté
consignado (conste por escrito) en un documento privado, que
responda a la denominacién legal de pé&liza.

SEPTIMA.- Como he venido refiriéndome, no es elemento
necesario y fundamental su redaccién por escrito de este
contrato, empero la ley proclama dos finicas formas posibles
de probar la celebracién de &ste: la p&liza y ahade que sélo
1a_confesiona1 del asegqurador puede suplirla.

OCTAVA. - Considero conveniente el establecer un sistema legal
claro y prictico, que garantice y proteja el derecho de las
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partes, que con toda claridad determine el momento en que
nazcan é&stos, sin la incertidumbre del asequrado o
beneficiario a encontrarse desamparado, si acontece 1la
eventualidad que se suponia cubierta y por parte de 1la
institucién aseguradora de un menor esfuerzo y gastos para
obtener el pago de la contraprestacidn.

NOVENA.~ Vemos en la prdctica que muchas instituciones de
seguros, declinan reclamaciones de sus asegurados, con
argumento nada té&cnicos y legales, esto se debe en gran
medida a la desconfianza que se ha incrementado por el
llamado fraude en el seguro, desapareciendo la buena fé& del
asegurador a su asegurado.

DECIMA.~- Considerc gque cuando el Estado se preocupe por
actualizar la legislacién en esta materia, acorde con 1la
realidad en la que vivimos, le abra camino tanto social,
econémica y culturalmente, se verd con respeto a esta
Institucidn, por las grandes ventajas de proteccidén que
ofrece.
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