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I
INTRODUCCION

La convivencia humana no seria posible si los hombres desde
que se asociaron, no hubiesen establecido normas que los rigie---
ran. La gama de relaciones gue se dan en la sociedad, obliga a
orientarlas de tal manera que quienes intervienen en ellas necesa
riamente se ajustan a determinados mandatos que son precisamente
los que condicionan la concordia entre las personas de un estado-
y de los estados entre si. Esos mandatos en un régimen de dere-
cho son el contenido de las normas juridicas, las cuales, en su -
conjunto constituyen el ordemamiento juridico.

En el ordepamiento juridico hay una serie de normas que to--

‘man el nombre de mercantiles y gue son aplicadas en un sector que
se ha considerado del campo de la economia, porque estas normas -
rigen en forma principal y definitiva la actividad de las perso--
nas gue actlan en el dmbito de la produccidn y distribucidn de la
riqueza.

El campo econdmico comprende los diversos mecanismos de la -
produccidn, distribucidn y consumo de la rigueza, que son fendme-
nos que s€ ocupa de observar, estudiar y descubrir la ciencia eco
némica. En relacidn con estos fendmenos los economistas no s¢ --
concretan solamente a su descripcidn después de observarlos y es-
tudiarlos, sinoc que buscan dar soluciones de orden prictico, de
manera que sean favorables al desarrollo de la vida ccondmica.

La sociedad representa un mundo de relaciones complejas que son -
encuadradas dentro de marcos, cuya delimitacidn debe quedar fija-

da nada menos que por el derecho, Si los fendmenos econdémicos --



deben tener aplicacidn prdctica, una vez que se dan en la socie--
dad, la ciencia del derecho estd presente para su regulacién. No
puede pensarse sélo en una produccidén masiva, por ejémplo, para -
hacer frente a las carencias de una poblacidén, sin reconocer al
mismo tiempo la necesidad de su reglamentacidén por las normas Jju-
ridicas, a efecto de que todos los actos en relacidén con esa acti
vidad econdmica se encuadren en el campoc de lo juridico y que per
mita por elle, y sin duda alguna, evitar desviaciones que aca
rreen come consecuencia el desquiciamiento de la misma produccidn
en perjuicio de la comunidad que vive dentro de un sistema de de-
recho. Es pués, en suma, el derecho quien interviene para organi
zar los fendmenos sociales y, en especial, el derecho mercantil,
que juega el importante papel de organizar en gran parte los fend
menos econdémicos.

No puede negarse que los hechos econdmicos son de la compe-
tencia del derecho, en tanto que ponen en contacto a las personas
y originan por lo mismo relaciones juridicas; sin embargo, sélo
aquellas relaciones que se refieren al comercio fueron considera-
das para ser atendidas por el derecho mercantil.

La vida comercial siempre tan dindmica, provoca la creacidn
de figuras juridicas que van respondiendo a las necesidades de un
momento determinado, asi en cambio crea otras que aparecen como -
reasultado de una busqueda de soluciones a nuevas necesidades que
el 6rden juridico adn no ha asimilado.

En el presente trabajo nos avocamos a la diferencia de un -
Contrato tipico llamado Comisidn y de otro Contrato atipico, -~-

llamado Corretaje, de cuye analisis se aveca en cinco capitulos,



En los dos primeros capitulos se lleva a cabo un breve estudjo ge
cada contrato, senalandose las caracteristicas gue a cada uno le
corresponde., En el quinto capitulo sc hace una comparacidn entre
los dos contratos con el objetive de¢ subrayar sus diferencias y -
seme jansas, haciende notar aquellas situacienes que son resultado
de su aplicacidn prdactica en la vida juridica.

Intentando hacer la mds sencillo la redaccidn de este traba-
jo., incorporando algunas jurisprudencias aplicables a cada punto
para'facilitar el manejo asi como el mejor entendimiento del tema
a tratar, con la esperanza de dar algupos aportes a la escaza bi~
bliocgrafia, que atiende al Contrato de Corretaje, ademis de desta
car la necesidad de incluir esta figura en el Cddigo de Comercio,

definiendo sus limitaciones y alcances en la vida comercial.



CAPITULO I

EL CONTRATO DE COMISION - GENERALIDADES:

1. ANTECEDENTES

2. DENOMINACION

3. CONCEPTO

4. SU CLASIFICACION

5. NATURALEZA JURIDICA



CAPITULO I
CONTRATO DE COMISION ~ GENERALIDADES
I.1. ANTECEDENTES

Siempre es necesario antes de abordar un tema, presentar un -
esbozo historico de su desarrollo, para poder comprender y anali -
zar en forma objetiva su trascendencia hasta nuestros dias, asi --
pues empezaremos por sefialar que adn cuando algunos consideran que
la civilizacién egipcia no da ninguna aportacidn; en virtud de dque
los egipc¢ios se preocuparon sobre tode por la agricultura y abando
naron el comercio a los extranjeros, en este pueblo encontramos --
ciertos antecedentes que nos hacen pensar que si dieron alguna in
fluencia en el desarrollo del Derecho Mercantil, si tomamos en ---
cuenta lo expresado por los historiadores, quienes al referirse al
pueblo egipcio dicen que eran activos cerebros y dedos dgiles, da-
ban al labriego mejores aperos y a la mujer dtiles efectos para su
casa. Era fdcil viajar por los valles,por tierra o por agua. El
precusor mds remoto del moderﬁo comisionista es la persona que =~
vinjaba en pais extranjero y admite de sus compatriotas mercancias
que lleva consigo para venderlas durante su viaje, obteniendo una
determinada retribucidén por este servicio,

Desarrollabanse mercados a donde afluian las caravanas. Los
mercaderes sumerios usaban los sellos de seis anillos como una ga
rant{a de buena fé y asi crearon el crédito, que ayuda a lo pro

duccidn y cambio de mercancias.
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En el Cédigo Hamurabi (sigle XX A.C.)} se consagran varios ar
ticulos a las Instituciones de Derecho Mercantil, como el presta-
mo con interés, alin cuando en forma muy rudimentaria y de curiosa
manera, pues consistia en que el acreedor, esto es, quien presta-
ba, entregaba semillas al deudor, quien restituia después de la -

~cosecha; el contrato de sociedad, el depdsito de mercancias y el
contrato de comisidn.

La primera banca de la cual se tiene noticia es la de los -
Igibi, en Babilonia en el siglo VI A.C.. EL Rey Hamurabi dictd
normas especiales relativas a préstamos agricolas y comerciales.
{i1)

De Babilonia, la civilizacidn comercial pasa a los fenicios,
navegantes por excelencia ¢l primer pueblo que rompe la tradi —-
cidén del comercio terrestre. Ellos aportan al Derecho maritimo
una institucidn que ha trascendide hasta nuestros dias. La Ins--
titucidén que recogida por el Derecho Romano, puesto que no deja—-—
rén escrito nada relativo a sus reglas mercantiles, pasa y llega
hasta la época actual, es la Lex Rhodia de Iactu, por la cual to-
dos los propietarios de las mercancias se arrojan, echan al mar -
para salvar el navio.

En los primeros siglos de Roma, el derecho para ejercer el -
comercio, aparcece como una facultad que se concede no sélo a los
ciudadanos romanos, sino también a los extranjeros que llegaban a
Roma o que ahi se domiciliaban, porque en las relaciones de los -
ciudadanos con los extranjeros, los romanos no aplicaron la ley -~

propia o extranjera sino que aplicaron normas comunes que ven --—-

( 1) carlo Folco, II, Sistema del Diritto della Banca, Guiffre,
Milano, "1959, pdg. 9



drian a constituir una forma de Derecho Internacional y formaria
uno de los elementos del Jus Gentium, que era el conjunto de nog
mas que los romancs tenian en comin con los demds pueblos de la-
antiguedad, derecho carente de los formalismos propios del Dere-
cho Civil, que era aquel conjunto de instituciones juridicas ge-
nuinamente particulares del pucblo romano. El Jus Gentium regula
ba las relaciones econdmicas y comerciales entre los pueblos me-
diterrdneos; sin embargo seria errdneo considerar que las reglas
concernientes al comercio, contenidas en el Jus Gestium, hayan -
constituido un verdadero derecho unificado y hemogendo. En rea-
lidad los romanos no hicierdn distincidn entre el Derecho Civil
y el perecho Mercantil.{ 2 )

5i bien Roma fue un centro de gran movimiento comercial, .-
con una gran poblacidn, no surgid propiamente un derecho para el
comercio, gquizd por el desprecio que en cierta forma tenian los-
romanos hacia 41, o bien por la flexibilidad del Derecho Romano,
para adaptarse a las exigencias del trdfico mercantil, o por las
facultades legislativas que el pretor tenia,por las cuales podia
adecvar las instituciones juridicas a las necesarias de la vida,

esto es el comercio.( 3 )

{ 2 ) Pedro Bonante, Instituciones de Derecho Romano, Madrid,
1965, Instituto edit. Reus, pdg. 5

( 3 ) Alfredo Rocco, Corso de Diri%to Commerciale, Padova, 1921,
pdg: 5, dice que la razdn de la falta de un derecho espe-
cial para el comercio, en medio del esplendor de la juris-
prudencia romana, se explica por la maravillosa adaptabili
dad del derecho romano, que regia las relaciones entre pax
ticulares, fdcil de aplicar a las relaciones mercantiles;
Fadda, Istitui commerciali del diritto romano, Napoli,1903.
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A partir de la caida del Imperio Romahe de Ocevidente, cuando -
sucumbio ante los puebles germancs, es decir en el siglo V, afio 476
¥y, a consecuencia de las invaciones de los bdrbaros, el mundo roma-
no se ve perturbado en su actividad comercial, gque prdcticamente -
queda suprimida, pues el comercio reduce tan sdlo a intercambic -~
entre las personas de un mismo lugar, es decir, de up mismo centro-
urbano o de una poblacidn rural, persenas gue se concretan tdnicamen
te a trat;r de satisfacer sus propias necesidades:

Esta situacidn subsiste hasta el siglo XI, cuando la actividad
comeraial resurge y las poblaciones comienzan nuevamente a realizar
transacciones comerciales que trascienden sus Eronteras. Se desa--
rrolla a tal grado el comercio que surgen para su €poca, grandes -
centros industriales y comerciales, principalmente en las cindades
italianas y particularmente en las ciudades portefias, como por -~
ejemplo: Génova, Venecia, amalfi, etc.

En estas ciudades en que, como hemos dicho, el comercio toma -
enorme auge, con objeto de regular las relaciones mercantiles se -
instituyen corpecraciones d2 comerciantes, quienes gracias a su ri -
queza tienen peder politico y econdmico. Al frente de estas corpo-
raciones, sino a todos aquéllos que efectuaban aperaciones de comer
cio ain cuando no fuesen comerciantes; es asi como se prepara una
teoria objetiva del acto de comercio.

Las corporaciones a través de sus tribunales dictan resolucio-~
nes en la materia de comercio, resoluciones gque van compildndose y
formando un cuerpo de leyes y reglamentos a los gque se¢ les dabel -
nombre de estatutos y en base en ellos, con posterioridad, se regu-

lan las relaciones de las miembros de las corporaciones. En los
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estatutos encontramos ya reglas de Derecho Comercial que se prac

ticaban en determinadas plazas, que van a servir mds tarde como
bage para la elaboracidn del Derecho Mercantil.

La caracteristica principal del comercio en la Edad Media
fue su internacionalidad; debido a é1 las relaciones entre los
centros comerciales fueron de suma importancia. Su frecuencia
origind que surgiera un derecho especial para regularlas, comin
a todos los pueblos de Europa Occidental, el Yus Mercatorum o de
recho de los comerciantes; que tuvo general aceptacidn.{ 4 } Bs
te derecho sirvié de inspiracidn para crear el Derecho Mercantil
de varios pafses de Europa, como son por ejémpleo, Francia,Italia
y Espafa.

En esta época, tres fendmenos histdricos influyeron en el -
desarrcollo del comercio y por ende, en el Derecho Mercantil, fue
ron las cruzadas, las ferias de Occidente y la participacidn de
la Iglesia.

El descubrimiento de América provocd un cambio fundamental
en el comercic, ya que desplazé del Mediterrdneo al Oceano. La
supremacia comercial de los paises mediterrdneos, principalmente
Italia pasa a las naciones occidentales, BEspana, Franeia, Ingla-
terra, Portugal, quienes se encuentran en mejor posicidn geogri~
para traficar con 2l nuevo mundo.

En este periodo, el derecho internacional de comercio gque -
se practicaba en las ferias cedid su lugar a un Derecho Mercan-

til nacional.

( 4 ) Tullio Ascarelli, Iniciacidn al Estudio del Derecho
Mercantil, tecnos, Madrid, 1996, pdg. 115



En efecto, el Estado se atribuyd el poder de instituir, y mas
que eso, vender al mejor postor, maestrias y establecer restricecig
nes a las diversas actividades profesionales, mds con fines pura--
mente fiscales, que para dirigir la vida econdmica y sujetar la ~-
iniciativa individual a las necesidades sociales.

Como se ha visto la comisidn tan prdcticada c¢on la actualidad
tiene antecedentes muy remotos.

A trdves del tiempo, el viajante se hace estable y realiza --
una actividad mercantil por cuenta de otros comerciantes, surge --—
asi la figura del comisionista, quien actda en su propio nombre, -
sin poder de representacidn, aprovechando ser conocido en el medio
Yy sobre todo cuando el comitente suele ser desconocido donde el co
misionista opera, generalmente por ser un pais diverso, pera sin
embargo aprovecha el créditec y las relaciones comerciales del pro-
pio comisionista.{ 5 )

Por conveniencia prdctica, estos mandatarios o comisionistas -
contratan generalmente en su propio nombre, es decir, no utilizan
poder de representacidn del comitente.

Las ventajas de este sistema son:

1.- El comitente, que suele ser un desconocido en el lugar donde -
opera el comisionista {en el extranjero, generalmente), puede asi
aprovecharse del créditoc y de las relaciones comerciales del pro--
pio comisionista.

2.- Como el comisionista se ofrece al tercero, con quien controla,
como duefio del negocio, queda a virtud de esta apariencia amplia--
mente legitimado frente a la otra parte c¢ontratante, sin necesidad

{ 5 ) Flenley T., Historia del mundo, Tecnos, Madrid, 1954,pdg, 96
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de un apoderamiento gue seria incopatible con la ventaja anterior.

3.~ Actuando el comisionista en nombre propio facilita el secreto-
de las operaciones de su comitente, guien puede asi ¢ludir cier -
tas prohibiciones ¢ especiales tributos a los comerciantes extran-—
jeros.

Ahora bien el negocio de comisidn, como acto mercantil accesg
rio, se ha desarrollado junto al comercio de importacién y exporta
cién de merecancias, sirviendo el comisionista, por las razones ya
antes eaplicadas, como medio de enlace entre el comerciante na-
cional y el extranjero, En el trdfico modernc ha cedido mucho -
esta importancia de la comisidn, de un lado porgue las grandes --—
empresas constituyen permanehtemente sus representantes en el ex--
tranjero, y de otro porgue los comerciantes exportadores no suelen
arriesgarse a la eleccidén de un comisionista extranjerc (consigna-
tario), sino que confian sus mercancias a casas especialmente dedi
cadas a la exportacidén relacionadas con los compradores de otro =
pais (consignacidén indirectal.

Junto al negacio de comisidén prepio de la venta internacional
de mercancias, se ha desarrcllado en el trdfico moderno la comi --
sidén de compra y de venta de titulos cotizables en bolsa, ya sea
mediante la gestidn directa de los agentes mediadores, considera--
dos en nuestro derechn comu zomisionistas, sea mediante la gestidn
indirecta, hoy predominante, de los bancos, que actuian como comi--
sionistas de sus clientes, confiando a su vez, a un agente media-~
dor, la ejecucidn del encargo de la compra o de venta en bolsa.

Finalmente, se utiliza también la comisién para la simple ges
tidén de asuntos mercantiles, distintos dela compra venta de merca-

derias o titulos,



1.2. DENOMINACION

En el estudio de los auxiliares del comercio, come sujetos de
Derecho Mercantil se hace referencia al comisionista. Este como ap
xiliar del comercio, es aquel que desempefia un contrato de comisidn
y la comisién no es otra cosa que el mandato aplicado a actos de cg
mercio, como lo dice el Articulo 273 del CSédigo de Comercio. Las -
operaciones de comisidn mercantil se reputan actos de comercio con-
forme al Articulo 75-XII del Cddigo de Comercio.

E]l comisionista es un sujeto auxiliar en el comercio, cuya ac-
tividad consiste en realizar operaciones de cardcter mercantil, por
cuenta y a nembre de otro, aun cuwando puede hacerlo a su propioc nom
bre., Como no le es posible abarcar todos los campos de los nego---
cios generalmente se dedica a determinadas operaciones en relacién
con algun tipo de mercancia. Es importante sefialar que el comisio-
nista no actda como un simple gestor de negocios, sino que estd li-
gado al comitente, duien le confiere la comisidn, por un contrato,
que es justamente ¢l de comisidn.( 6}

Para el Derecho Argentino, escribe Malagarriga ( 7 ). La comi
8ién es una especie de mandato comercial en el cual el que actda -
por cuenta ajena lo hace con relacidn a uno o varios negocios deter
minados y obrando, ante los terceros con guien contrata, a nombre
propio.

En efecto,luego de definir el mandato comercial en general co-

mo el contrato por el cual una persona se obliga a admimnistrar uno

( & ) Francisco, Ferrara, EMPRESARIOS Y SOCIEDADES,Esfinge, Madrid,
1977, pdg.132 .

{ 7 ) Malagarriga E. Tratado Elemental, Montecorvo, Argentina,1977
pag. 75
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o mds negocios licitos de comercio gque otra le encomienda, en el -~
primer parrafo de Articulo 22t (Articulo 218, inc. S5to. y 135, -~
cédigo de Com,; 1869, 1871, y siguientes., Cédigo Civil), dice en-
el apartado segunde del Articulo 222 que se llama comisidn o con-
signacidn, cvando la persona que desempefia por otros negocios indi
vidualmente determinados, obra a nombre propio © bajo la razdn so-
cial que representa.

Hay, pués, entre nosotros, afirma el profesor argentino el --
mandato comercial propiamente dicho y comisidn, encontrandonos ~--
frente al primerc cuando se obra a nombre del mandante o cuando, -
obrandose a nombre propic, no se trata de una o varias operaciones
determinadas y halldndonos ante la comisién cuando se obra a nome--
bre propio y en una o varias operaciones determinadas.

La comisidn o consignacidn, se afirma, no debe confundirse --
con el mandato mercantil, ya que aquélla es la especie y el manda-
to comercial género.

Ahara bién para algunos tratadistas, la comisidn, o sea el =~
mandato a actos coneretos de comercio, es un contrate por el cual
una parte encarga a otra, la conclusidn de uno o mis negocios por
su cuenta de naturaleza mercantil. Hay comisidn, cuando el acto
que se va a realizar es un acteo de comercio.{ 8 }

Las partes en ¢l contrato son por lo tanto, dos sujetos, una-
el comisionista, quier pone al servicio de la otra, el comitente,-
sus propias energias de trabajo, conocimiento y experiencia en el
campo de la actividad mercantil, en la celebracidn de los negocios
juridicos propios de la comisién.

{ 8 } Lyon Caen Ch., et. Rencuitl L., Traité dc Droit Commercial,
Guiffre, Paris,1909,pdg. 414
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La comisién implica un medio que permite que los intereses -

de una personas, el comitente, sSe representan por otra, comisionis
ta; y como el objeto de la comisidén son actos de comercio que eje-
cutan generalmente comerciantes, es entre elles que normalmente se
celebra el contrato.

El Cdédigo de Comercio, en su Articule 273, nos dice que el
mandato aplicado actos concretos de comercio se reputa comisidn -
mercantil. Tomando esto en cuenta y con base en lo que estipula -
el Articulo del Cddigo Covil para el Distrito Federal, podriamos -
definir el Contrato de Comisidn como aquel por el que una persona
(comigionista), se obliga a ejecutar o realizar por cuenta de otra
(comitente) los actos concretos de comercio gue éste le encarga.

Las fracciones X y XII del Articulo 75 del Cddigo de Comercio
califican como actos de comercio a las empresas de comisiones y --
las operaciones de comisidén mercantil,

El comisionista representa al comitente puesto gue actua en
su intéres, de manera que los efectos de los actos que realiza re-
caen en el patrimonio del comitente, salvo que obre a nombre pro-
pio.

El comisionista puede actuar en nombre del comitente o en
nombre propio, asi lo establece el Articulo 238 del Cédigo de Co-
mercio. Cuando el comisionista contrata en nombre del comitente,
los actos realizados producen directamente sus efectos sobre el
patrimonio del comitente, sefiala el Articulo 285 del Cédigo de Co
mercio, porque es éste y no el comisionista quien asume las obli

gaciones o adquiere los derechos que del mandato derivan. La vin
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culacidn del comitente cop el tercereo, es el efecto caracteristico
de la representacidn. Adn las personas con plena capacidad de ~—-
obrar pueden estar imposibilitadas de realizar personalmente Jlos
actos, el remedio del derecho es la representacidn.

En cambio, cuando el comisionista contrata en nombre propio,-
si bien por cuenta del comitente, se obliga directamente como si -~
el negocio fuera propio; asume perscnalmente con respecto de terxce
ros, las obligaciones derivadas de los actos verificados en el ---
ejercicio de la comisidn y adquiere personalmente los derechos res
pectivos; pero debe transmitir despuéds estos derechos al comitente
quien a su vez, debe indemnizarlo de las obligaciones respectivas.

El Articulo 284 del Cddigo de Comercio, dice en relacidn a --
los derechos y obligaciones dei comisionista que éste los adguiere
directamente con las personas con guien contrata, en el caso de -~
contratar en nombre propio, sin tener gue declarar cual sea la per

sona del comitente.



I.3. CONCEPTO

En nuestro derecho, la comisidn es un contrato tipico, regula
do por el Cédigo de Comercio Mexicano,en los Articulos 273 a 308.

El Cédigo adhiere al nombre del contrato e) calificativo inne
cesaric de mercantil. En los mismos términos del titulo y con nor-
mas muy similares, este contrato estd reglamentado por el Cédigo -
Civil Espafiol,cuyos textos legislativos son’ el antecedente directo
de nuestro Cddigeo. La doctrina y la prdctica designan al contrato
simplemente como Comisidn.

Como critica a la estructura del Cédigo de Comercio, en donde
se ha colocado al contrato de Comisidén, debe mencionarse que el ti
tulo I1I tiene el encabezado "De la Comisidn Mercantil™, pero en -
los capitulo§ distingue no contratos, sinc personas auxiliares del
c;mercio y del comerciante. BAsi, la comisién procede a la regula-
rizacidén de "los factores y dependientes” que no son contratos.

Nuestro Cddigo de Comercio lo define como "el mandato aplica-
do a actos concretos de comercio" (Articulo 273).

El concepto de mandato - género de la comisidn - debe buscar-
se en el Cédigo Civil, donde se define como "aquel por el que el -
mandatario se cbliga a ejecutar por cuenta del mandante los actos
juridicos que éste le encarga" (Articulo 2546). También como defi
nicidn legislativa, la abrogada Ley del Impuesto sobre Ingresos --
Mercantiles, para efectos de la misma legislacidn, proporcionaba -
upa atinada definigidén de la comisidn. E1l Articule 7' decia gque -
"es comisidn el mandato otorgado al comisionista para ejecutar ac-

tos de comercio por cuenta del comitente.
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La doctrina espaﬁola, que comenta los textos en los cuales se
inspird nuestro legislader proporcicna algunas definiciones de es-
te negocio. Sdnchez Calero expresa que el Contrato de Comisidn es
"el mandato en virtud del cual el mandatario (llamado comisionis--
ta) se obliga a realizar o a participar en un acto o contrato mer-
cantil por cuenta de otra persona {(comitente)".( 9 )}

El Articulo 244 del Cdédigo de Comercio Espafiol, agreda a su -
concepto de comisidn el elemento subjetivo de que "sea comerciante
o agente mediador del comercio el comitente o el comisionista".
Este requisito lo toma en cuenta Broseta en la definicidn que de -
esta figura contractual formulada. "La comisidn - dice este autor
- puede definirse como el Contrato por el gue el comisionista, en
su condicidén de empresario mercantil, se obliga a prestar su acti-
vidad, consistente en realizar un acto o negocic juridico por cuen
ta del comitente®. (10}

En la prdctica comercial, el contrato de comisidn ha derivado
en aplicaciones de compras y ventas de mercancias en las que el ¢o
misionista, suele actuar en su propio nombre, no en representacidén
del comitente.

Esta tendencia se ha recogido en el ¢ddigo Civil Italiano, --
que regula el contrato de comisidn como una especie del mandato y
restringe su concepto para compraventas gque el comigionista cele--

bra por cuenta propia.

( 9 ) Sdnchez Calero, Fernando, Instituciones de Derecho Mercantil,
sexta ed,, Clares, valladolid,1977,pdg.368.

( 10) Broseta Pont, Manuel, Manual de Derecho Mercantil, Tecnos,
Madrid, 1978, pdg. 418.
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El Articulo 1731 lo define asi: "el contrato de comisidn es -
un mandato que tiene por objeto la adquisicidén o la venta de bie--
nes por cuenta del comitente y en nombre del comisionista".

En los términos de nuestro Cddige de Comercio, el contgéto -
de comisidn se concibe de forma amplia para cualquier clase de ac-
to de comercio, no sélo para compraventas. Ademds, el comisionis-—
ta puede actuar en su propio nombre o en representacidn del comi--
tente, pero siempre, claro estd, por cuenta de este udltimo.

La comisidn, o sea, el mandato aplicado a actos concretos de-
comercio, es un contrato por el cual una parte encarga a otra, la
conclusién de unc o mds negocios por su cuenta de naturaleza mer—-
cantil. Hay comisidén , cuando el acto que se va a realizar es un

acto de comercio.{11)

{ 11} Lyon Caen Ch.et Renault L., Traité de Droit Commercial, --—-
Paris 1909, 1II.p.414; Joaquin Rodriguez y Rodriguez, Dere--
cho Bancario, México, 1980 p.33; Tullio Ascarelli, Iniciaw-—-
cidén p.2B7; Emilio Langle y Rubio, Manual de Derecho Mercan-
til Espafiol, Barcelona,1959; III p.283, explica que los ras-
gos calificativos de la comercialidad del mandato son, uno -
de ellos, que el objeto del contrato sea un acto comercial y
otro, que no lo considera nuestra ley, que alguna de las par
tes sea comerciante o agente mediador; Rodrigo Uria, Derecho
Mercantil, Madrid,1970,p.522, quien dice que la comisidn es
un tipico contrato de colaboracidn; Jorge Barrera Graft tra-
tado de Derecho Mercantil, México, 1957, p-129 se refiere a
las empresas de comisiones.
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Lag partes en el contrato son por tanto, dos sujetos, una el
comisionista, quien pone al servicio de la aotra, el comitente, --
sus propias energias® de trabajo, conocimiento y experiencia en -
el campo de la actividad mercantil, en la celebracidn de los nego
cios juridicos propios de la comisidn.

La comisidén implica un medio que permite que los intéreses -
de una persona, el comitente, se representen por otra, comisionig
ta; y como el objeto de la comisidn son actos de comercio que -ejg
cutan generalmente comerciantes, es entre ellos que normalmente -

se celebra el contrato.{12)

( 12) George Ripert, Tratado de Derecho Mercantil, Paris,1954,p.
97, quien distingue entre comisionista y agente o represen
tante. BEn el sentido amplio de la palabra, el comisionis-
ta ejerce la representacidn, puesto que actda por otro y -
da su propio consentimiento dice, el representante de co--
mercio trata en nombre de la casa que representa y espera
el consentimiento del mandante.
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NOTAS DISTINTIVAS

El contrato de comisidn participa de las siguientes caracte
risticas:

a) Se trata de un mandato particular en el gue se encuentran
ciertas notas especiales de cardcter comercial. Las normas suplg
mentarias serin las disposiciones sobre el mandato del derecho co
min, pués la comisidn tiene las caracteristicas y se rige por los
principios generales.

b} El encargo del comisionista debe ser un acto de comercio.
Este es el elemento objetivo del contrato. Para determinar cudn-
do estamos frente a un acto de comercio, debemos acudir al catdlo
go que enuncia el Articulo 75 de nuestro Cédigo de Comercio.

c) El encargo o acto de comercic es la ejecucidn de actos ju
ri{dicos, ¢ hace .la celebracidn de contratos, especie de aguellos.
Al encargo pueden agregarse algunos actos materiales, pero cen el
cardcter de subordinados o accesorios de actos juridicos encarga-
dos.

d) La mayoria de los casos, el comisionista es un profesio--
nal. Es un auxiliar de comercio en cuanto facilita la realiza--
cidn de los actos de comercic que s¢ encomiendan, y un auxiliar
independiente, puesto que presta sus servicios a los comercian-—-
tes en general. Para Rodriguez, el comisionista debe ser comer-
ciante y tener capacidad para realizar el acto de comercio obje-

to del encargo.l13)

{ 13} Rodriguez Rodriguez, Joaquin, Curso de Derecho Mercantil,
Porria, México, 1919, pdg. 35.
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‘En nuestra ley, este elemento subjetive resulta confuso, y

los autores discuten si la categoria del comi;ionista es la de -
comerciante o simplemente la de auxiliar del comercio.

e} El contrato de comisidn, en principio, establece una re-
lacidn esporddica, temporal; segin dice nuestro Cédigo en la de-
finicidén, "se aplica a actos concretos de comercio" ejecutado el
acto o la serie de actos encomendados, el-contrato se extingue -
por falta de objeto. "Entre los muchos Cddigos extranjeros que
tenemos a la vista - afirma Tena - no hay ninguno que sancione -
ese cardcter de individualidad o especialidad, que el nuestro re
clama como distintivo de los actos de comisionista®., En el C4di
go de Comercio Espanol, antecedente del nuestro, se dice clara--
mente "un acto u operacidén de comercio". BEL Cddigo Civil 1Italia
no, no hace referencia alguna a esta limitacidn particular del -
contrato de comisidn.

Sin embarygo,los autores mexicanos aceptan la forma undnime
que el vocablo concretos debe interpretarse del modo mds amplio.
"No es necesaric que sea un sélo acto, ni uno concreto, sino que
puedan ser varios actos o actos generales". Tena afiade: "el con
trato de comisidn bhien puede ser general, de acuerdo con lo gque

se observa a diario en la prdctica de los negocios".{14)

{ 14} Tena Felipe de J., Derecho Mercantil Mexicano, Porxrda,
México, 1944, pdg. 23
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A mi juicio - dice Diaz Bravo - con 1la expresidén de que se -~

trata, el legislador sdlo quisc proscribir la existencia de

un poder general para actos de comercio, gue inicamente es -
admisible respecto del factor (Articulo 309 Cédigo de Comer-
cio); en este 6rden de ideas era necesario distinguir dicho
comisionista:
a) Del factor, por la diversa amplitud de sus faculta-
des:
b} Del dependiente, por la habitualidad en el desempe-—
fo.{15)

En la L.S.M., el Aarticulo 148 faculta al consejo de adminis
tracidn para designar a un delegado que ejecute "actos concretos”

£) el contrato de comisidn puede ser con representacidn o -
sin ella; el comisionista puede obrar en nombre del comitente o
en el suyo propic, pues asi lo prevé el Articulo 283 del Cddigo
de Comercio. Para Rodriguez, la comisidn es siempre sin repre--
sentacidén, y la distinque de la representativa, a la que llama
mandato mercantil. (16)

Como anctamos, el Cddigo Civil Italiano, recoge esta tenden
cia y 1imita el contratc de comisidén para que el comisionista --
obre siempre en su propio nombre. Garriques opina que "el obrar
del comisionista en nombre propio se muestra, pues, en la histo
ria de la comisidén no como un requisito de su concepto, sino co-
mo una resultante prdctica de la experiencia™.(17) Pensamos que
nuestra legislacidn no da lugar a la distincidn entre comisién y

mandato mercantil.

( 15) piaz Bravo, Arturc, Contratos Mercantiles, Harla, México,
19383, pdgs. 222,223,
{ 16) Rodriguez Rodriguez, Joaquin, Ob.cit., pag. 33 a 35.

{ 17) .Garrigques, Joaquin,Curso de Derecho Mercantil,Porrda,Mexico
pag. 271
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Al mencionar la comisidn representativa, que no deja de ser
comisidn, el Articulo 285 del Cédigo de Cowercio, indica que le sg
rdn aplicables las normas del derecho comin ( se entiénde del man-
dato), . El contrato de comisidn abarca, por tanto, al representati
vo ¥ al no representativo (como el mandato); la materia de la comi

sidén puede ser cualquier acto de comercio, no sélo la compraventa.
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I.4. SU CLASIFICACION

Del contrato en estudic se desprende:

a) Es mercantil en cuanto su objeto son los actos de comercio,
como contrato tipico del derecho mercantil y por la calidad de co-
merciantes que usualmente acompafia a una o a las dos partes. Agre
gamos la peculiaridad de que nuestra ley y la espafola suman al -~
contrato de comisidén el calificativo de mercantil, término por de-
mds inutil. Por dltimo, su referencia en la fraccidn XII del Arti
culo 75, que contiene la descripcidn de los actos de comercio, con
firma su categeria de mercantil.

b) Es un contrate formal o con forma impuesta porque la ley -
exige que se celebre por escrito o, si es pactado verbalmente, que
se "ratifique" por escrito antes de que el negocio concluya (Arti-
culo 274 del Cédigo de Comercio). En igquales términos el mandato
{Articulo 2572 del Cédigo Civil), Para efectos prdcticos, pensa--
mos que se trata de un contrato formal, pues la "ratificacién por
escrito lo convierte en un acte juridico que requiere de una forma
en su expresién de voluntad.(18) El término ratificar estd mal --
empleado, y que debe entenderse que ellegislador se refiere a la -
convalidacidn; es decir, a que se cumpla con un requisito para que
el acto sea vdlido.

c) Es bilateral en cuanto produce obligaciones para las dos
partes, aunque estas obligaciones no son necesariamente reciprocas
en el caso de que la comisién se pacte - expresamente - sin remung

racidén para el comisionista.

{ 18) Algunos autores consideran, contra la opinidn que sostenemos,
qu; la comisidn es un contrato consensual. Vednse Diaz Bravo
p.224.
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e) Es conmutativo en relacidén con 1os términos en que el pre~
mio de la comisidén determine en cada caso. El premio puede ser -
cierto y determinado al celebrarse el contrato o derivar de cir -
cupstancias que se presentardn en el desarrollo de la ejecucidn -
del encargo (por ejemplo, el porcentaje sobre el precio de venta -
de un producto).

£) por su objeto, es un contrato de gestidn o de trabajo, que
es realizar actos de comercio por cuenta ajena. "Es un tipico con
trato de colaboracidén".

g} Respecto a las relaciones juridicas que de é1 nacen como -
antecedentes de futuros actos juridicos, le corresponde la catego-
ria de preparatorio.

h} Es un contrato principal, pues cumple con un fin contrac--
tual propio, tiene existencia autdnoma y para existir no requiere
una relacién juridica previa.

i} Es intuitu personae, ya que el comisionista se elige por -
sus cualidades personales y profesionales, y debe desempefiar el en
cargo por si mismo. Para delegar sug funciones requiere la auteri
zacidn del comitente. Otra consecuencia de este cardcter es gue -
el contrato termina por muerte © inhabilitacidn del comisionista.

j) Es un contratc consensual, que se perfecciona con la unidén
de los consentimientos del comitente y comisionista.

k) Por dltimo, estamos frente a un contrato tipico; es decir,

que en su contenido estd reglamentado por una ley mercantil.
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I.5. NATURALEZA JURIDICA

La naturaleza juridica del contrato de comisidn se encuentra
regqulada en nuestro derecho por los Articulos 273 al 308 del cddj-
go de Comercio.

No cuenta con un concepto propio sinc que acege el concepto -
de mandato, precisdndose que cuando tal mandato se rcefiere a actos
de comercio se reputa comisién mercantil (Articulo 273 Cddigo de -
Comerc¢io).

E] mandato es el género de la comisidn, por lo gue es necesa-
rio tomar en cuenta lo que sefala el Articulo 2546 del Cédigo Ci--
vil para el Distrito Federal, de lo que se podria decir que el con
trato de comisidén es agquel por el que una persona (comisionista) -
se obliga a ejecutar o realizar por cuenta de otra (comitente) los
actos concretos de comercio que éste le encarga.

Para Broseta “es el contrato por el que el comisionista en -

" que su condicidn de empresario mercantil se obliga a prestar su ac
tividad consistente en realizar un acto o neqocio juridico por «~-
cuenta del comitente"(19)

Puente y Flores Arturo sefiala que es "comisionista el que de-
sempefia la comisién y viene a ser un representante del comitente -
en la realizacidn de los actos de comercio limitados o circunseri-

tos en el contrato.(20)

( 19) Broseta Pont, Manuel, Ob. cit., pdg. 415,
( 20) puente v Flores, Arturo, El Contrato de Concesidén Mercantil,
Montecorvo, Madrid,1976,pdg.89.
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En cuanto al término de “"concretos" utilizado por dicho arti
culo, Puente y Flores Arturo {21} consideran que deben imitarse -~
los actos mercantiles comprendidos por la comisidn mercantil, eos -
decir designarse genéricamente los actos de determinada naturaleza

La comisidn se considera perfecta por la aceptacidn del comi-
sionista, puediendo ésta ser tdcita o expresa. Serd tdcita, si el
comisionista prictica alguna gestidn en desempeho de la actividad
encomendada, quedando obligade a concluirlo.

E} comisionista cuenta con libertad de rehdsar o no el encar-
go hecho por el comitente, debiendso en el caso de rehisarlo notifi
car inmediatamente su desicidn, ademds deberd llevar a cabo ague--
llas diligencias indispensables para la consideracidn de los efec-
tos que el comitente le haya remitide que dste haga un nuevo encar
go (Articule 277 del Cédigo de Comercioc}.

El objeto del Contrate de Comisidn lo constituye la realiza--
cidn del acto o actas de comercio encargados al comisionista.

El contrato de comisidn es un contrato consensual, que se& per
fecciona con la unién de los consentimientos del comitente y comi-
gionista; puede ser verbal o escrito.

El Articulo 274 del Cddigo de Comercio, establece que el comi
sjonista, para desempefiar su encargo, no necesitara poder consti-~-~

tuido en escritura piblica, siéndole suficiente recibirlo por es--

crito o de palabra.

{ 21) Puente y Flores, Arturo, Ob., cit., pdg. 98
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En @l caso de que el contrato se celebre verbhalmente, el ar-
ticulo citado sefiala que deberd ratificarse por escrito antes de -
concluirse el negocio.

De lo anterior se desprende, que si bien la forma escrita no
es un elemento de validez del negocio, si en cambio debe ser consi
derado como elemento de prueba, pucsto que de otra manera no se ex
plicaria porqué el legislador exigid la forma escrita, en el caso
del contrato ya perfeccionado verbalmente, antes de la conclusidn
del negocio.

Bl contrato de comisidn, pues, puede, probarse por todos los

medios de prueba.
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CAPITULO II

- EL -CONTRATO DE COMISION - CONTENIDO:

A. ELEMENTOS
1. PERSONALES
2. REALES

3. FORMALES

B. OBLIGACIONBS
1. DEL COMITENTE

2. DEL COMISIONISTA
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CAPITULO I

EL CONTRATO DE COMISION - CONTENLIDO

En este capitulo nos avocaremos a explorar la estructura del
contrato de Comisidén para tener un conocimiento mds amplio de -
éste,

I1.1. ELEMENTOS

11.1.1. PERSONALES

Los elementos personales de la comisidén hacen referencia a -
las partes que intervienen en el contrato y que la Ley denomina -

comitente y cowmisionista.

Por analogia con el mandato, las partes pueden designarse -
también mandante y mandataric respectivamente. A dste dltimo vo-
cablo alude el Articulo 285 del Cddigo de Comercio Y le agrega el
adjetive “mercantil",

Como contrato tipico mercantil, las partes que en él1 inter-
vienen suelen ser ambas comerciantes, El Cdédigo de Comercio no
contiene la exigencia de su antecedente, el Cdédigo de Comercioc -
Espafiol, esto es que sea comerciante o agente mediador del comer
cio, una o las dos partes. Respecto a la capacidad de las par-
tes consideramos lo siguiente:

I. El comitente debe tener capacidad general para contratar
conforme a las reglas del Cédigo de Comercio y al derecho comin.
Si es representante, sus facultades deben auterizarlo a contra--
tar con el comisionista por cuenta de su representado, por ejém-

plo, en el contrato de subcomisiédn, Muchas veces, el comitente
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serd comerciante si los actos de comercio que encarga, por su re--

petitividad, le han dado ya ese cardcter.

I1. En relacién con el comisionista, éste debe poseer la ca-
pacidad general de contratacidn y la especifica para cjecutar el
acto mercantil encomendado, si actda en su propio nombre. El ca-
rdcter de comerciante puede tenerlo ya - como profesicnal dedica-
do a actuar como comisionista - o puede adquirirlo a raiz del cum
plimiento de la comisidn que se le encomienda (articulc 75 frac--
cidn XII del Cddigo de Comercio).

Los elementos esenciales son, como en otros contratos, el =--
consentimiento y el objeto.

Consentimiento. La comisidn se considera perfecta por la --
simple aceptacidn del comisionista,.

Este es libre de aceptar o no el encargo que le hace el comi
tente, pero si lo rehidsa, lo avisard asi inmediatamente, o por el
correo mas préximo al dia en que recibié la comisién, si el comi-
tente no reside en el mismo lugar, Articule 275 del Cddige de Co-
mercio.

La aceptacidn de la comisidn puede ser expresa o tdcita.
Aceptacidn tdcita es todo acto en ejecucidn de la comisidn. Asi,
el Articulo 216 del C&digo de Comercio dispone que el comisionis-
ta que practique alguna gestidn en desempefio del encargo que le -
hizo el comitente, gueda sujeto a continuarlo hasta su conclusidn,
entendiéndose que acepta fdcilmente la comisidén. Sin embargo, --
aungue el comisionista rehise la comisidn, gueda obligado a reali
zar las diligencias gque sean indispensables para la conservacion-

de los efectos que el comitente le haya remitido, hasta que éste
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provea de nuevo encargado, sin que por prdcticar tales diligenciaé
se entienda tdcitamente aceptada la comisidn, Articulo 277 del Co-
digo de Comercio.

Objeto. El objeto de la comisidn lo constituye la realiza-—-
cidn del acto ¢ actes de comercio encargados al comisionista por -

el comitente.
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I1.1.2. REALES

Los elementos reales del contrato de comisidn son el acto de
comercio y la remuneracidn.

I. El Acto de Comercio puede ser cualquiera. "El <contenido
de la comisidn es cualquier acto de comercio. No es necesario que
sea uno solo nil uno concreto; pueden ser varios actos o actos geng
rales". Para determinar cuales son los actos de comercio, debe --
acudirse al catdlogo del Articulo 75 del Cdédigo Mercantil y a ---
otras disposiciones gue lo detallan y complementen (Ley General de
Titulos y Operaciones de Crédito, Ley Reglamentaria del Servicio -
Piblico de Banca y Crédito, Ley de Organizaciones y Actividades -
Auxiliares de Crédito y otras). La determinacidn de la mercantili
dad del acto o los actos materia del contrato es el factor decisi-
vo para calificar al contrato como comisidn. Si existen actos ci
viles y mercantiles, debe analizarse la importancia de cada uno de
ellos para determinar cudles son principales y cudles accesorios,
de modo que los actos accesorios siguen la misma suerte que los ~-—
principales.

II. La remuneracidn o retribucidn estd mencionada legislati-
vamente en el Articulo 304 del Cddigo de Comercio , bajo la prime-
va denominacién. Se le denomina también comisidn, honorarios, ---
cuota, compensacidn, premio de comisidn y contraprestacidn. Se le
debe distinguir de los "gastos y desembolsos" (Articulo 30S5) y de
los "fondos" (Articulos 281, 282, 293), que son cantidades que se
destinan a la ejecucidn del mandato y cuyo uso resulta en benefi--

cio directo del comitente.
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EL comisionista tiene derecho a ser remunerado, aunque no se
pacte.

Las bases para determinar la prestacidn del comisionista son
muy variadas: porcentaje sobre la mercancia vendida o comprada; -
una cantidad fija: porcentaje y cantidad fija, conjuntamente; la
diferencia entre los precios de compra y de venta de la mercancia
parte del beneficic que el comitente obtendrd del negocio ( por -
ejémplo, porcentaje de la utilidad después de descontar costos Y
gastos), y otras. '

El pago de la comisidn puede pactarse en dinero, en especie
o en ambos. El monte o las bases para determinarla deben estable
cerse de acuerdo con los usos de la plaza del comisionista, cuan-
do no se pactan (Articulos 304 del CSédigo de Comercioc). Opinamos
que esto debe interpretarse en el sentide mds amplio y de forma -
diferente para cada caso concreto; por ejémplo debe tenerse en --
cuenta el uso de la plaza para el tipo de negocio ejecutado.

Una compraventa de inmuebles es distinta de una maquinaria o
una de granos. El uso del lugar no debe considerarse solo respec
to al montode la comisidén, sino también a las otras circunstan—--
cias, comp forma de pago - dinero, especie -, plazos o momentos -

de pago, reembolso de gastos, anticipos y otros detalles.
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I1.1.3. FORMALES

A diferencia del mandato,cuya formalidad prdacticamente en to
dos los casos resulta ser la escritura piblica o carta poder rati
ficada ante notario © autoridad (Articulo 2555 del Cdodigo Civil),
la comisidén exige, en térwinos gencrales, dgue se celebre por es--
crito. El Articulo 274 del Cddigo de Comercio sefala que el con-
trato puede perfeccionarse por el mero consentimiento de las par-
tes, pero que estd sujeto a una "ratificacidn" escrita antes de -
que el negocio concluyalen iguales términos el Articulo 2552 del
cédigo Civil). Por conclusidén debemos entender la ejecucidén  del
encargo o cumplimiento del mandato.

De conclusidn habla el Articulo 276; de cumplimiento, los Ar
ticulos 281 y 2B8; y de ejecucidn, los Articulos 281, 288, 290 vy
297; para estos efectos, todos ellos deben considerarse sindnimos.

Al igual que el mandato, en el contrato de comisidn se auto-
riza al comisionista a expresar su voluntad tdcitamente. Esto se
entiende asi cuando el comisionista realiza gestiones en el desem
pefio de su cargo {Articulo 276 del Cddigo de Comercio y su corre-
lativo el Articule 2547 del Cdédigo Civil}.

La aceptacidn del comisionista puede ser manifiesta o tdcita,
pero una vez que la acepta, el comisionista estd obligado a efec-
tuar la operacidén para la cual se ha conferido ¢l mandato. Res--
ponde, por lo tanto, por no ejecutar las drdenes recibidas, o por
las faltas que cometa en su ejecucidn.

La aceptacidn tdcita estd considerada en el Articulo 276 del
Cédigo de Comercioc, que prescribe que en el caso de que el comi--

sionista prdctique alguna gestidn en descmpefo del encargo que le
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hizo el comitente, queda suejto a continuarlo hasta su conclusidn.
Los contratos de comisidn pueden inscribirse en el Registro -
Pdblico de Comercio del DPistrito Federal, en la segunda parte del

Folio Mercantil (Articulo 32-VI del Reglamento de Registro).
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11.2. OBLIGACIONES
OBLIGACIONES PRECONTRACTUALES

Llamamos obligaciones o responsabilidades precontractuales a
aquellas gque surgen antes del contrato y que, muchas veces apare--—
cen, aungue el contrato no lleque a formarse. En casi todos los -
casos, estas responsabilidades pertenecen al comisionista profesig
nal, pero ocacionalmente pueden ser del comitente. Las obligacio-
nes precontractuales tienen como fuente a la Ley.

a) La primera obligacidn del comisionista es aceptar o recha-
zar el encargo, pues el Arcticule 275 asi lo dispone: el comisionis
ta es libre de aceptar o no la comisidn, pero en caso de rehiisarla,
lo avisard al comitente potencial lo antes posible. 8i el comisig
nista no cumple con este deber legal "se hara responsable al comi-
tente de todos lo dafios que por ellos le sobrevengan” (Articulo --
278).

b} A la responsabilidad antes citada se agrega que el comisio
nista, aun cuando rehdse la comisidn, debe practicar las diligen--
cias indispensables para la conservacidén de los efectos que el co~
mitente le haya enviado, hasta que éste provea & un nuevo encarga-
do (Artfculo 277). "Estas obligaciones y este riqor se comprenden
pensando que el comisionista es un profesional cuya diligente acti
vidad éxige la comunicacidn del rehise al comitente, el cual puede
presumir que si el comisionista calla una vez recibida la comisidn
es porque ésta ha sido aceptada".(22)

{ 22) Broseta Pont, Manuel, Manual de Derecho Mercantil, cuarta --
ed. Tecnos, Madrid, 1978, pdg. 415.
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Es importante insistir en que esta obligacidn sdlo recae en -
comisionistas profesionales; esto es, "el comisiconista como perso-
na gue ofrece al piblico encargarse de las comisiones que se le -—-
confieran y que, por lo tanto, las desempena habitualmente".(23)

"La vida comercial - dice Bédrgamo -~ gira en torno de la pre-—
suncidn de que el comerciante efectda una oferta permanente e inte
rrumpida de las mercaderias y de las prestaciones que integran el
objeto de su comercie. Y cuando un tercero, concciendo dsta ofer-
ta continuada, confiere al comerciante un mandato relacionade con
su trdfico propio,la coincidencia entre la oferta y la aceptacién
determina la perfeccidn del negocic juridico”.(24)

Estas obligaciones tienen su paralelo en el mandato ciwvil.

El Articulo 2547 del Cédigo Civil, manifiesta gque cuando el
mandato "implica el ejercicio de una profesidén se presume aceptado
cuande es conferido a personas que ofrecen al pilblico el ejercicic
de su profesidn,por el solo hecho de que no lo rehisen dentro de -
los tres dias siguientes", Con Zamora Valencia, opinamos, que --—
este precepto deberia situarse en el contrato de prestacidén de ser

vicios profesionales y no en el mandato.(25)

{ 23) Mantilla Molina, Roberto, Derecho Mercantil, Porria, México,
1975, pdg. 125,

{ 24) Bérgamc Llabres, Aleiandro, Instituciones de Derecho Meran-
til, Instituto,ed.Reus,Madrid,1951,pdg.156.

{ 25) Zamora Valencia, Miguel Angel, Contratos Civiles, Porria,
México 1981, pdg. 190
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c) Por parte del Comitente existe la obligacidn, en caso de

que el comisionista profesional a gquien se propusc €1 encarge re-
chace la propuesta, de proveer un nuevo encarge {Articulos 277 y
279 fraccidn 1I). La consecuencia por el incumplimiento de este
deber del comitente - para los casos en que haya enviado efectos
es la liberacidn del primer posible comisicnista de su obligacidn
de conservar las mercancias y efectos recibidos y el derecho del

comisionista a vender dichas mercancias.
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OBLIGACIONES CONTRACTUALES

Estas son las obligaciones qgue se producen una vez perfeccio

nando el contrato.

I1.2.1. DEL COMITENTE

a) El comitente estd obigado a proveer fondos al comisionis-
ta y sufragar los gastos que éste, por su cuenta, realice. El de
ber de poner a disposicidn del comisionista las cantidades que re
quiera para el desempefio de su encargo estd previsto en la ley.
Para las comisiones cuyo cumplimiento requiere provisién de fon--
dos, el comisionista, en principio no estd obligado a ejecutarlas
si el comitente no le entrega la cantidad suficiente; también pue
de suspenderlas por falta de fondos (Articulo 281). La regla no
se aplica en los casos de que el comisionista se obligo a antici-
par los fondos (Articulo 282), que desplies deberdn reembolsarle.

El reembolso de gastos que el comitente debe procurar al co-
misionista, sobre la cuenta justificada de dichos gastos (Articu-
lo 305}, es una obligacién distinta, complementada por el derecho
de enagenacidn, que asiste al comisionista para vender los efec—-
tos enviados cuando el valor de éstos no alcance a cubrir los gas
tos de transporte y recibo de los mismos (Articulo 279 fraccidn -
1),

b} La obligacidén mds importante del comitente es pagar su re
muneracidn al comisionista, pues se trata de un contratc oneroso.

De esta manera lo dispone nuestro Cddigo Civil (Articulo 2549) y
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el Cddigo Civil Italiano (Articulo 1709 para el mandato), aungue -
no se concibe asi en la legislacidn espafiola, y si para la comi--—-
sién (Articulo 277 del ¢&digo de Comercio Espafiol).

Para que la comisidén Sea gratuita, sin premio para el comisio
nista, debe acordarse expresamente, Si no se estipulan el monto o
la base de retribucidn- como antes referi-ésta debe pagarse confor
me el uso de la plaza donde se ejecute el encargo.

Para algunas clases de comisionista, "La remuneracidn se fija
dice Sdnchez Calero en la doctrina espafiola - de acuerdo con un --
arancel".{26}

Un problema de especial intéres en esta materia es determinar
en qué momento el comisionista se hace acreedor a su comisidn.

En el mandato dicha retribucidn, al igual gque el reembolso de
los gastos y la indemnizaciodn de los dafos y perjuiciecs, debe pa-
garse, aunque no haya tenido éxito el mandante en el negocio, dado
que el mandatario no es socio de agquél en el éxito o fracaso de di
cho negocio, y por otra parte, la obligacidn asumida por el manda-
dario de ejecutar el mandato es una obligacidén de medio o de acti-

vidad y no una obligacidén de resultado.{27)

( 26) Sdnchez Calero, Fernando, Ob.cit., pdg. 372
{ 27} Sinchez Medal, Ramén, DE LOS CONYRATOS CIVILES, Porrida,
Mexico, 1976, pdg. 271
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Creo que ésta opinién, tan general, no es aplicable a todos -
los contratos de mandato, ya que es importante analizar, en cada -
caso, de qué forma se pactd el pago de la retribucidn y el desempe
fio del mandatario en la ejecucidn de sus obligaciones. Para noso-
tros es posible, desde luego, pactar la comisién u honorarios suje
tos a la condicidn del resultado. Bérgamo sefiala para la comisidn
que los usos de la plaza pueden tolerar una forma de negociaecidén -
en la que el cobro del premio dependa del éxito de la gestidn.
(28)

En el campo del derecho mercantil, la opinidén es ain mds con-
trovertida. Uria expresa que "en principieo, la obligacién de pa--
gar el premio sélo es exigible una vez cumplida la comisidn”". (29)
Garriges afirma:

"aunque el Cédigo no lo diga, es claro gue la remuneracidn -

del comisionista dependera de la ejecucidn de la comisicdn.

Esta se entendera cumplida no sdlo por la ejecucidn del con -

trato o de los contratos previstos,Sino por su consumacidn -

efectiva, que ha de ser probada por el comisionista".(30)

8 } Bérgamo.Llabres, Alejandro, Ob.cit.,pig. 156

Urxa5 Rodrigo, Derecho Mercantil, Madrid, 1982, pidg. 550.
Garriges, Joaquin, Curso de bDerecho Mercantil, Porria,México,
1977 ,piq.108 :
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Pero tampoco estd claro - expresa, por su parte, Broseta - -

cudl es este resultado. Caben dos soluciones:

que el resultado se obtenga cuapdo el comisionista estipula el

negocio gue se le ha encomendado... & que el resultado del que

depende la exigibilidad de la comisién sélo se produce cuando,
estipulado el negocio de ejecucidn, éste es efectivamente cum-
plido o consumado en favor y beneficio del comitente, porgue -
es en este momento cuando el comitente obtiene el resultade -
econdmico perseguido. La jurisprudencia del Tribunal Supremo

se inclina por esta dltima solucidn, que es quiza la mejor fun
dada.{31)

En nuestro criterioc, los elementos para determinar si el comi-
sionista puede exigir su premio deben buscarse - ante todo -~ en 1la
forma en que se pactd el encargo, en la naturaleza y circunstancias
del mismo y en las gestiones concretas efectivamente realizadas por
el comisionista, sobre todo en aguellos casos en que no se llegd al
resultade pretendido por el comitente. Entre otras circunstancias
deben juzgarse las siguientes" las instrucciones recibidas o que de
bieron recibirse; la intervencidn del comitente en actos que efec--
tuaron las gestiones del comisionista; la imposibilidad de cumpli -
miento del mandato por hechos ajenos al contrato o a las condicio. -
nes existentes sobre las que se contratd; el beneficio que reporta
el comitente la actuacidn del comisionista, por ejemplo, por ejecu-

cién de algunos de los actos encomendados.

(31 ) Broseta Pont, Manuel, Ob.cit.,pdg. 418
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A este respecto, Tena sestiene que "hay que distinguir si el manda

to era o no susceptible de ejecucién personal. En el primer su---
puesto, tendrd aquél derecho a una retribucidn proporcional; en el
segundo, no deberd ninguna”.(32)

Correlativa a la obligacidn del comitente de pagar la retribu
cidn, la ley concede al comisionista la facultad o derecho de re--
tencidn de los efectos que tiene en su poder y que estaran espe---
cial y preferentemente afectados para el page de dicha retribuecidn
y del reembolso de los gastos (Articulo 305).

El Cdédigo Civil en materia de mandato, concede expresamente -
2l mandatario el derecho de retener de “"retener en prenda” las co-
sas cbieto del contrato (Articulo 2579). Para Bérgamo, los termi
nos en que estdn concebidos los derechos en los distintos ordena--
mientos - civil y mercantil - conceden un derecho de retencidn al
mandatario y uno de la prelacidn al comisionista.(33)

c) Cuando el comisionista actia en nombre propio (Articulo -

284), el comitente estd obligado a asumir las obligaciones que con

trajo el comisionista y liberarlo de las responsabilidades contrai
das en ejecucidén del contrato.

El comitente puede no ratificar y dejar a cargo del comisio--
nista las obligaciones derivadas de operaciones en que éste actuo
con violacidn o exceso del encargo (Articulo 289). La asuncidn de-

deudas por parte del comitente supone la ejecucidn de todos los

( 32) Tena, Felipe de J., Derecho Mercantil Mexicano, Porriia,
México, 1982, pdg. 271.

{ 33) Bérgamo Llabres, Alejandro, Instituciones de Derecho
Mercantil, Madrid, 1951, pdg. 171.
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actos que ellos reguiere, tales como endosos, cesion de créditos-

y deudas, notificaciones y otras. Los posibles gastos que origine
serdan por cuenta del comitente.

De lo anteriormente citado se desprende gque el comitente tie-
ne como obligaciones:

a) Abonar el premiec de la cemisidn, salve pactc en contrario.
Este premio es la remuneracidén del trabajo de gestién que desarro-
lla el comisionista y de sus responsabilidades; generalmente con--
siste en un porcentaje del precioc de venta o de compra de las'mer—
cancica ., o de su valor.

b) Procurar gque el comisionista quede indemne de los perjui--
cios que pueda causarle la comisidn. Esta obligacidn se desdobla
asi:

1. Poner a disposicidn del comisionista la suma necesaria pa-
ra el desempefio de la comisidn cuande ésta exija provisidn de fon-
dos, pero la ley no concede al comisionista accién para reclamar -
del comitente la previsidn de fondos, supuesto gue éste es siempre
libre de revocar la comisidn; el comisionista estd autorizado a no
desempefiar la comisidén, aungque la haya aceptado, mientras el comi~
tente no le haga previsién de fondos, o a que suspenda la ejecu---
cidén del contrato cuando, habiendo invertido las sumas recibidas,-
el comitente rehudse la remisidn de nuevos fondos.

2. Obligacidn de satisfacer al contado al comisjonista, me---
diante cuenta justificada, el importe de sus gastos y desembolsos
con el intéres legal. En estos se incluyen los que realmente ten-
gan el cardcter de disminuciones patrimeniales ya efectuadas.

No todos los gastos son computables, sdélo aquellos que el comisio-
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nista puediese razonablemente censiderar convenientes a la ejecu=

cién de la comisidn, aunque no le haya sido a posterior, Articu--

los 277 y 250 del Cédigo de Comercio.
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11.2.2. DEL COMISIONEISTA

a) El comisionista estd obligado a ejecutar la comisidn en in
téres del comitente. Este es el principal deber del comisionista
¥y a él pueden referirse el resto de las obligaciénes que, para ---
efectos diddcticos, analizaremos la forma separada. Respecto a esg
ta obligacién, el comisionista debe desempelnr su encargo personal
mente, puesto gue estamos frepte a un copntrato intuitu personae, -
que descansa en una relacidn de confianza entre las partes. El co
mitente, aungue si puede usar dependientes bajo su responsabilidad
(Articulo 280}).

b) Respetar las instrucciones del comitente en la ejecucidn -~
de lo mandato es otra obligacién del comisionista; no puede actuar
contra disposiciones expresas (Articulo 286). Conforme a la ampli
tud y precisidn de las instruccicnes, la comisidén puede ser de ~—-—

tres clases:

I. Imperativa, con instrucciones completas, precisas y minu--
ciosas;

IT. Indicativa, en la que se dan instrucciones parciales y se
deja el resto al arbitric del comisionista; ©

II1. Facultativa, en donde se formula el encargo y.se dejan -
al comisionista las circunstancias y condiciones de la ejecucidn.

(34)

{ 34) Broseta Pont, Manuel, Ob.cit., pdg, 416.
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Para determinar en un caso conereto si el comisionista cum -
plio con este deber, es necesario considerar la clase de comisidn
respecto a las instrucciones y, posteriormente, analizar las dis-
posiciones legales que complementan esta obligacidn.

En lo no previsto, el comisionista deberd consultar al comi-
tente, de acuerdo, desde luego, con la naturaleza del negocio.
51 no es posible consultarlo, hard lo que le dicte la prudencia y
cuidard el negocio como propio (Articulo 287). Ademds de las ins
truciones, el comisionista debe actuar cobservando las leyes y los
reglamentos que correspondan (Articulo 291).

¢) El comisionista debe informar al comitente - oportuna y -
frencuentemente - de los hechos y circunstancias que interesen al
negocio. La obligacidn debe cumplirse mientras se ejecuta el en-
cargo, es decir, periocdicamente (Articulo 290).7 El detalle y con
tenide de la informacidn ha de juzgarse para cada caso particular,
El Articulo 260 del Cédigo de Comercio Espafol, sefiala que debe -
dar noticia de las circunstancias y de "los contratos que hubiere
celebrado" entre otras. Para Garrigues, "la falta de comunica---
cién de una noticia importante hace responsable al comitente de -

los dafios y perjuicios".(35)

(35) Garrigues, Joaguin, Ob.cit., pag. 105.
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En nuestro Cédigo se indica que el contenido de la informa---
cién es el que compreénde las noticias - importantes - que puedan
influir en el comitente para cambiar el encargo o revocarlo. Al -
juez le corresponde la interpretacidén de la disposicidn, como Glti
mo intérprete, pero el comisionista debe hacerlo y tomar en cuenta
los usos de comercio.(36)

d)} Por dltimo, el comisionista tiene cbligacidn de rendir -—-—
cuentas (que es un deber distinto del de informar durante la vigen
cia del contrato o la ejecucidn del mandato), después de ejecutada
la comisidn (Articulo 298). La rendicidn de cuentas debe ser com-
pleta, justificada y "en relacidn a los libros del comisionista",
sefala la ley; la informacidn debe ser veraz. Este deber supone -
también la devolucidn del saldo scbrante en efectivo y en mercan-—
cia que quedaran en poder del comisionista, debe trasladar al comi
tente los efectos juridicos y el resultado del mandatc ejecutado.

e} Como obligaciones "“precautorias o previas" del comisionis-
ta, pero que lo obliguen durante toda la ejecucidn del contrato, -
Bérgamo ha sefialado y explicado:

"I. La diferenciacidn entre el patrimonio del mandatario y las
sumas o mercaderias recibidas del. mandante:

11. La preservacidn de los derechos del mandante;

{ 36) Bérgamo Llabres, Alejandro, Ob. cit.,pdg. 165
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I1I. La custodia de los cfectos recibidos: y

IV. E1 abono de intéreses y de dafios por las sumas distraidas"
(37)

De lo anteriormente citadc se desprende que el Comisionista -
tiene la Obligacidn primordial de desempefiar el encargo, por si mis
moe y no podrd delegar su ejecucidn si no estd autorizado para --
ello. Sin embargo, bajo su responsabilidad, podrd emplear depen --
dientes en operaciones subalternas, que segun la costumbre se con -~
fien a los mismos.

Cuando el cumplimiento de la comisidn requiera provisidn de -
fondos, el comisionista no estd obligado a ejecutaria; también po--
drd suspenderla cuando se hayan agotado los fondos recibidos para -
tal fin. Sin embargo, si el comisionista se obligd a anticipar fon
dos para el desempefio de la comisidén, estard obligado a suplirleos,-
excepto en los casos de quiebra o de suspensién de pagos de comiten
te.

El comisionista podrd desempefiar la comisidn tratando en sSu =
propio nombre © en el del comitente. cuande contrate en nombre pro
pio, tendrd accidn y obligacidn directamente frente a las persocnas
con quienes contrate, sin tener que declarar quién es la persona -
del comitente, salvo en el caso de seguros. Cuando contrate expre-
samente en nombre del comitente, no contraerd obligacidn propia, ri
giéndose en este casoc sus derechos y obligaciones como simple manda

tario mercantil, por las disposiciones del Derecho comin.

{ 37) Bérgamo Llabres, Alejandro, OB. cit.,pdg. 162 a 164
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El comisionista deberd desempefnar su encargo de acuerdo con -
las instrucciocones recibidas del comitente, no pudiendo proceder --
contra disposiciones expresas del mismo.

En lo no previsto y prescrito expresamente por el comitente,-
el comisionista debera consultarle. Cuando esto no sca posible, o
cuando el comisionista esté autcorizado para obrar a su arbitrio, -
hard lo que la prudencia dicte, cuidando del negocio como propio.
Si por causas imprevistas,a juicio del comisionista, se hiciere -
perjudicial la ejecucidn de las instrucciones recibidas del comi--
tente, aquél podrd suspender el cumplimiento de la comisibn, comu-
nicdndolo asi al comitente por el medio mds rdpido posible.

El comisionista deberd observar las disposiciones legales re-
lativas a la negociacidn o encarge que le sea confiado, Articulos
280, 282 a 288 y 291 del Cdédigo de Comercio.

El comisionista tiene frente a su comitente la obligacidn de
informarle oportunamente:

1. De todos los hechos o circunstancias gue puedan determinar
al comitente a revecar o modificar el encargo.

2. De la suspensidn de la comisidn, cuando a juicio del comi-
sionista sea perjudicial el cumplimiento de las instrucciones reci
bidas.

3. De la ejecucidn del encargo.

4. Del menoscabo de los efectos que tenga en su poder.

5. De las ventas a plazos que realice con autorizacidn del co-
mitente, participdndole ademis, el nombre de los compradores, Arti-

culos 290, 288, 295 y 302 del Cddigo de Comercio.
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Obligacidn de conservar las mercancias o efectos. Estd obli-

gado a conservar en el estado en que las haya recibido, las mercan
cias o efectos que tuviere en su poder con motivo de la misidn.
Ademds debera conservarlas en condiciones de facil identificacidn,
Articulos 295 y 300 del Cddige de Comercio.

Despuds de ejecutada la comisidn, el comisionista deberd ren-
dir con relacidn a sus libros, una cuenta completa y justificada -
de su cumplimiento, y entregar al comitente el saldo de lo recibi-
do. En caso de mora, abonard intéreses, Articulo 298 del Cddigo
de Comercio.

El comisionista gue hubiere de remitir efectos a otro punto
deberd contratar el transporte, cumpliendo las obligaciones que se
imponen al cargador. Ademds el comisionista encargado de la expe--
dicién de efectos, deberd asegurarlas si tuviere orden para ello y
la provisién de fondos necesarios, Articules 278, 279, 289, 291 a
295 y 303 del Cddigo de Comercioc, el comisionista tiene las sigui-
entes responsabilidades:

1. Responde de los daflos que se causen al comitente por no -
avisarle que rehisa la comision;

2. Responde de los dafios causados al comitente por el incum-
plimiento de la comisidn que tdcita o expresamente haya aceptado;

3. Responde de los dafios y perjuicios causados al comitente -
por las cperaciones gue realice violando o excediéndose del encar-
go recibido. En este caso, el comitente, a su eleccidén podrd rati

ficar tales operaciones o dejarlas a cargo del comisionista;
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4. Responderd de las consecuencias de la contravencidn o in--
cumplimiento de las leyes y reglamentos relatives a la negociacidn
o encargo que se le hubiere confiado. Si las violaciones se hubie
ren cometido por drdenes expresas del comitente, las responsabili-
dades a que haya lugar recaerdn sobre ambos;

5. Responderd del gquehranto o extra/io del numerario gue ten—
ga en su poder por razdn de la comisidn. Por el contrarie, serdn
por cuenta del comitente el quebranto o extravio del numerario -
cuando, al devolver los fondos sobrantes, el comisionista observa-
se las instrucciones de dquel;

6. Cuando haya distinta inversidnde los fondos recibidos para
eijecutar el encargo, independientemente de la accidn penal gque pro
ceda, respondera de los danos y perjuicios causados al comitente y
deberd abonarle intereses del tipo legal desde el dia en que haya
recibido los fondos;

7. Responde de los efectos y mercancias que recibiere, en -
los términos y con las condiciones y calidades con que se le avisa
re la remesa, a no ser que al encargarse de ellos hiciere constar
por certificacidén de dos corredores o, en su defecto, de dos comer
ciantes, las averias o deterioros que en dichos efectos hubiere;

8. Responde de los efectos gque tuviere por cuenta ajena, a me
nos que su destruccidn ¢ menoscabo sean debidos a caso fortuito, -
fuerza mayor, transcurso del tiempo o vicio propio de la cosa. En
los casos de pérdida parcial o total por el transcurso o vicio de
la cosa, el comisionista estard obligado a acreditar, por medio de
la certificacidén de dos corredores o, en su defecto de dos comer--

ciantes, el menoscabo de los efectos poniéndolo tan luego come lo
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advierta en conocimiente del comitente:;

9. Responderd de los perjuicios gque se causen por no cobrar -
oportunamente o demorar el cobro de los créditos a favor del comi-
tente, © no usare de los medios legales para conseguir el pago.

Nuestro Cddigo complementa las normas de actuacidédn del Comi-
sionista con algunas prohibiciones. Estos preceptos se inspiraron
en la legislacidn espafiola, gque también los contiene. En éste sen
tido, el Cédigo Civil Italiano ha liberado al contrato de comisidn
de cierta rigidez que le imponen las normas prohibitivas y ha ami-
norado sus efectos al permitir al comisionista actuar con una ma--
yor libertad. En la legislacidn gque comentamos las prohibiciones
no desaparecen, pero se parte del principio de gue el comisionista
obra siempre en interéds del comitente y respecto a una relacidn --
que descansa en la confianza. Esto nos lleva a pensar gue nuestra
ley deberia ser menos estricta; o la interpretacidén de las normas
prohibitivas, mds flexible.

a) La primera prohibicién es delegar los encargos. El comi-
sionista - dice el Articulo 280 - debe desempefiar por si mismos -
los encargos gque recibe y no puede delegarlos sin estar autoriza-
do para ello. Estamos, pués ante un contrato intuitu personae en
el que, sin embargo, se permite al comisionista usar dependien—-
tes bajo su responsabilidad. E1 Cédigo de Comercio Espafiol (Arti
culo 261) y el Cédigo Civil Italiano contienen disposiciones igua-
les, éste iiltimo en el eapitulo del mandato, génerc de la comisidén

{Articule 1717).



52
Garrigues juzga con acierto que esta disposicidn es anacrdnica, -

pues adn medrando autorizacidn del comitente, el comisionista reg
ponderd siempre de las gestiones del sustituto,5i éste fue elegi-
do por el mismo comisionista.(38)

b) Otra prohibicidn del comisionista es alterar las marcas -
de los efecteos vendidos o comprobados por cuenta ajena, o de los-
efectos de una misma especie de distintos duefios, sin distinguir-
los con una contramarca que evite confusidén (Articulo 300). EL -
precepto estd tomado del Articulo 268 del Cddigo de Comercio Es-—
pafol., Consideramos gue estd prohibicidn es causa de revocacidn
de la comisidn y acarrea para el comisionista responsabilidad por
dafios y perjuicios. La prohibicidn adguiere importancia por su -
posible aplicacidén analdgica a otros contratos afines, como los -
de agencia y distribucidn.

c¢) El comisionista no puede, sin permiso del comitente., pres
tar ni vender a fiado o a plazo, (Articulos 301 y 302}. 5i el -
comisionista actda contra la prohibicidn, o si vende a plazos au-
torizados por el comitente pero sin informar de los compradores,
el comitente puede exigirle el pago de contade., Las disposiciones
estan copiadas literalmente del Cddigo de Comercio Espafiol (Arti-
culos 270 y 271). El Cddigo Civil Italiano, con un criterio mds
actual, establece el principio general de que el comisionista se-
presume facultado para conceder plazos y hacer operaciones al fia
do, conforme a los usos del lugar.

Pero si, contra las ipstrucciones expresas del comitente, el
comisionista concede prérroga en los pagos, el comitente puede --

exigirle el pago de contado {(Articulo 1732),

( 38) Garrigues, Joaquin, Curso de Perecho Mercantil, Porria,
México, 1979, pdq. 106.
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Como se ve, 1a prohibicidn legal pricticamente no existe en -
el Cédige Civil Italiano, pués la violacidn del comisionista obede
ce a instrucciones concretas de su mandante y no a la ley.

d) La prchibicidn de autoentrada reviste especial interés en-
éste contrato y estd regulada por los Cddigos Espaficl (Articulo -~
267} e Italiano (Articule 1393%).

Nuestro articulo 299 dispone que “ningin comisionista compra-~
rd ni para s{ ni para otro lo que se le haya mandado vender, ni -~
venderd lo que se le haya mandado comprar, sin consentimiento ex-—-
preso del comitente". Esta prohibicidén tiene su norma correlativa
en la compraventa regulada por el Cddigo Civil (Articulos 2280 -
II y 2282).

El Cédigo Civil Italiano con una idea mds avanzada, incluye -
estd prohibicidn dentro del capitulo general de la representacidn
¥ permite gue el representante contrate consigo mismo si estd auto
rizado especificamente © si se ha determinado el contenidso del con
trato de modo que excluya la posibilidad de un conflicto de intere
ses.

Respecto a nuestro Cédigo,‘“esté prohibic¢idn comprende la —-
auto entrada propiamente dicha - es decir cuando el comisionista -
compra o vende "para si" - como cuando el comisionista tiene dos
encargos diversos, ésto es, que compre para un comitente lo gue ~-

otro le haya mandado vender”.{39)

(33 )} Sdnchez Calero, ob. cit., pig., 371

-
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La prohibicidn tiene su justificacidn por el temor de que en -
el conflicto entre los intereses del comitente y del comisio--
nista, éste se incline por la defensa de los propios en detri-
mento de los de su cliente gue estd obligado a defender (en el
caso de auto entrada), o por favorecer a un cliente en perjui-
cio de otrolen el caso de la aplicacidn). Sin embargo, la pro
hibicidn pierde sentido cuando las cosas objeto del encargo -
tienen un precio y unas condiciones de adquisicidn objetivamen
te fijadas por el mercado, en cuyo casc la prohibicidn quizd -
debiera desaparecer de nuestro derecho, al igual (ue ocurre en
otros ordenamientos extranjeros.{40)

Aunque los términos de la disposicidn se refieran a la compra
venta, al igual que Rodriquez y Barrera Graf opinamos que "por ana-
logia esta prohibicidn se aplicard también a comisiones diferentes
de las compraventas".(41) Se trata de la misma razdn: conflicto de
interéses. 8in embargo, no todos los autores aceptan esta opinidn.
Uria dice que "tratandose de una regla prohibitiva no debe ampliar-
se ni extenderse a casos no previstos en ella”.(d2)

Esta tdltima opinidn no deja de tener peso en nuestro derecho,
atento al articulo 11 del Cédigo Civil, que indica que las excepcig
nes deben interpretarse restrictivamente y que en todos los precep-
tos correlativos que hemos citado se refieran siempre a la compra--
venta y no a otros contratos (salvo el Articulo 569 del Cédigo Ci--
vil, que incluye el arrendamiento).

Broseta, Pont, Manuel, Ob.cit. pdg. 477

(40 )
(41 ) Rodriguez, Joaquin, Ob,cit., pdg. 3%
{42 ) uria, Rodrigo, Ob. cit. pdag. 540
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EXTINCION DEL CONTRATO DE COMISION

Ademds de las causas de extincidn aplicables a todos les c¢on-
tratos - cumplimiento, llegada del plazo,mutuoc consentimiento, re-
solucidén - nuestro Cédigo de Comercio sefiala causas especificas de
terminacién del contrato. Asi resultan causa de extincidn del con
trato la muerte o inhabilitacidn del comisionista (Articulo 308),
y la revocacidén que haga el comitente (Articulo 307).

a) Respecto a la muerte o inhabilitacidn del comisjonista, de
bemos anotar que si este es una persona moral la causa comprende,
a nuestro entender, los casos de disolucidn - aunque persista tem-
poralmente en la liquidacidén - o de guiebra (Articulo 141 de la --
L.Q.S.}. No se entienden incluidas en esta causa - aungue el con-
trato sea intuite personae - las situacicnes de cambics de socios
("duefios") o de administracién del ente social, pues la personali
dad moral subsiste con todas sus relaciones. "La transformacidn
de la sociedad comisionista, al no cambiar la personalidad juridi-
ca de la entidad, no extinguird la comisidn”™.(43)

El contrato no termina por muerte o inhabilitacidn del comi--
tente aunque, come marca la ley, "pueden revocarlo sus representan

tes". (Articulo 308)

( 43) uUria, Rodrigo, Ob.cit. pdg. 552
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b) La revocacidn del comitente no tiene limitacién alguna, -
salvo que se haya pactado upa comisidén irrevocable. El1 comitente
puede - como el mandante en el mandatc - revocar el contrato en -
cualquier momento, "antes ¢ después de haber contratado el comi--
sionista con un tercero".(44)

Sin embargo, la revocacidn no produce efectos frente al comi
sionista sino hasta que éste lo conoce, por aplicacidn supletoria
del Articulo 2597 del Cddigo Civil y, desde luego, por razén 1ldgi
ca. Una revocacidn inesperada e inoportuna, y de acuerdo con los
intéreses concretos del comisionista afectuado puede generar para
el comitente la responsabilidad de pagar dafios y perjuicios. EL
tercer parrafo del Articulo 2596 del CSédigo Civil, gue suple a la
ley mercantil, recoge el principiec. Esta norma debe entenderse
aplicable a cunalquier mandatc o comisidn y no sdlo a los irrevoca-
bles a gue se refiere el precepto civil.

c¢) La renuncia del comisionista no es causa de termipnacidén -
de la comisidn, aunque algunos autores asi lo enuncian.

De Pina afirma que "la comisién termina:... e) por renuncia
del comisionista (Articulo 278). La renuncia debe obedecer a ---
justa causa".(45) Sin embargo, otros autores sec inclinan, en tég
minos generales, a considerar que "el comisionista no pueden li--

bremente denunciar o revocar la comisidén contratada".(46)

{ 44) Garrigues, Joaquin, Ob.cit. pdg. 116

{ 45) De Pina, Rafael, Elementos de Derecho Civil Mexicano,
Porrda, México, 1980, pdag. 220.

{ 46) Broseta Pont, Manuel, Ob.cit., pdg. 131,
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El fundamento legal de esta afirmacién ha sido esclarecido por -

Barrera Graf, quien expresa que "en ¢l caso del mandato mercantil,
el comisionista, debe continuar hasta su conclusidén el negocio que
sele hubiera encargédo (Articulo 276), antes de retirarse por re--
nuncia".(47)

Ante la aparente contradiccidn de los Articulos 276 y 278 de
nuestro Cédigo de Comercio, en el que uno obliga al comisionista a
cumplir la comisién, y el otro que lo hace respensable por dafos -
anté el comitente por dejar de cumplirla sin justa causa (que ha -
sido interpretado como posibilidad de renunciar por justa causa),
se piensa que los preceptos deben de interpretarse de la siguiente
forma: la comisidn ne termina por renuncia del comisionista; si el
cumplimiento del comisivnista es por causa legal, éste no es res--
ponéable del pago de dafios y perjuicios al comitente. Esto se com
plementa con las disposiciones del derecho comin acerca del incum-
plimiento de las obligaciones cuando el deudor deja de cumplir, --
por caso fortuito Articulo 2111 del Cédigo Civil). Entendiendo --
por causa legal aguellas situaciones que, previstas en la ley ---
{fuerza mayor, caso fortuito) eximen al deudor de responsabilidad

por el incumplimiento de sus deberes.

( 47) Barrera Graf, Jorge, Derecho Mercantil, UNAM,México,}985,
pag, 135,
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CAPITULO IIL

EL CONTRATO DE CORRETAJE - GENERALIDADES

11i.1. ANTECEDENTES

La Institucidn del contratoc de corretaje o mediacidn ha su--
frido cambios importantes a lo largo de su evolucidn, que se de-—
ben mencionar.

Originalmente "su funcidn consistia en facilitar la apréxima
cidén de compradores y vendedores"(48), o como sefiala Mantilla --
Molina “la funcidn primitiva del corredor es poner en mutua rela-
cidén a las personas interesadas en celebrar un contrato, o si se
refiere, buscar la persona que al conectar al correspondiente ne-
gocio juriﬁico puede satisfacer las necesidades manifestadas por
otra”{49), esta es la llamada funcidn mediadora a la que con pos
terioridad se ahfaden las funciones de périto mercantil y la feda-
tario. Atribuciones gue provocaren el nacimiento de un tipo de -
corretaje distinto del privado, el corretaje piblica.

su origen es muy antiguo. Asi Heeren, sefiala que formaban -
castas entre los egipcios en la época de Psamético. "La necesi--
dad sentida por compradores y vendedores de saber dénde y en qué
condiciones pueden comprar los productos, hizo aparecer a quienes
mediante una remuneracidn facilitaban los informes precises, -—--
aproximaban a unos y otros, eés decir mediaban entre ellos hacien-
do pesible y estimulando 1la celebracidén de los contratos".{50}

( 48) Garrigues, Ob.cit.pdg. 580

( 49) Mantilla Molina, Roberto, Ob.cit. pidg. 154.

{ 50) Apud A. Rodriguez Sastre, Operaciones de bolsa, Madrid,
1985, pdg, 170.
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En Roma, estd fiqura se desenvolvic primeramente en gl campéb

de las relaciones familiares y luego cvoluciond a las negociaciones
de indole econdmica.

A estos intermediarios se les conocid con las denominaciones :
mediator, proxeneta, minister, internuncios, pararius, intercesor,
interpres, philantropus, interemptor, censarius, curritor,currator,
curraterius, de cuyas expresiones se derivaron las voces de courra-
tier y coutiers en Francia y la espafiola corredor.

Existian dos claes de proxenetes, los primeros se les conocio
con en nombre vulgar de alcahuetesy su funcidn consistia en mediar
matrimonios, amistades y conseguir permisos de toda indole. Los se
gundos, intervenian en la compra y venta de todo tipo de articulos-
¥ bienes, actos mercantiles v en todos los contratos de tipo 1lici-
to; ambos tipos de mediadores, prestaban servicios a la comunidad ,
siendo simples particulares.

Al intersificarse el comercio en la cdad media, aumenta -
también la importancia de esta figura en las ciudades italianas de
Venecia, Pisa y Génova, llegando a prohibirse la celebracidn de de-
terminados contratos sin la intervencidn de mediadores.

Se reglamentd su actividad en 1os estatutos de las Ciudades --
Italianas, asimilando sus funciones a las de un oficial piblico,

Se les conocid en Italia en esta época con el nombre de ——-
misseti, sensali, mezzari y censali.

Temerosos los comerciantes de que estos mediadores al interve-
nir en sus negocios, no fueran imparciales al ofrecer su testimonio
en relacidn a contratos en los que intervenian o se aprovecharan -
para realizar sus negocios, logrardn les fueran impuestas prohibi--

ciones para el ejércicio de la profesidn, ocacicnando un monopolio,
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en virtud del pequefic nimero de personas que lograban cumplir con
los requisitos.

Asi pues, sc observaba que el oficio de corredor, de ser una
profesidén libre paulatinamente va siendo controlado por el estado,
estableciendo demasiados requisitos para su ejercicio.

Una ordenanza francesa del siglo XIV reglamentd a los "corre-
dores de comercio", cuyo oficio adquirid un siglo después cardcter
piblico, torndndose luego en un notario mercantil, Esto debido al
propésito de evitar abusos de confianza.

En Espafia y en la época a la que nos hemos referido, también-
se regula la actividad del corredor en las partidas.

El Cédigo de Costumbres de Tortosa del siglo XIII, seqin -
Oliver (51}, fue el primero que dio cardcter ocficial a los corre -
dores.

Nuevas ordenanzas publicadas en Barcelona el 24 de noviembre
de 1372, prohibieron el ejercicio del corretaje libre, prohibicién
que se vuelve a presentar en la Real Cédula de Alfonso V en 1444,

En Francia, con la ley de 17 de marzo de 1791, se establece -
el sistema de libertad de la mediacién, sefialandola una actividad
abierta para todos, con la obligacidn de obtener una patente a
quienes le ejercieran otorgada por el poder piblico,

El Cddigo de Comercio Francés de 1808 sefialc cuatro clases de
corredores * ademds de estos que eran privilegiadds existian los

corredores libres (52),

(51 ) Apud Rodriguez Sastre, Op.cit.,p.149
(52 ) Garrigues, Joaquin, Ob.cit. pdg. 580
*Conductores de buques y encargados de transporte por tierra y --
agua, corredores de seguros, corredores de interpretes entre comer
ciantes o contratantes de diferente nacionalidad y de mercado. -
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El 18 de julio de 1866 y también en Francia, se dicta una ley

declarando el libre corretaje de mercaderia, aungue mantuvo el mo-
nopolio de las demds ramas del comercio; autoriza también el libre
ejercicico de corredores privados y por tanto de la mediacidn,

El art. primero de una ley sefala:

"toda persona serd libre para ejercer la profesién de co
" rredor de mercancias y las disposiciones contrarias del C. de

C., de las leyes, decretos, ordenanzas y disposiciones actual

mente en vigor quedan derogadas"(53)

Se da junto al corretaje reglamentado, el corretaije libre,

El principio de libertad de la mediacidn se incorpora mis -
tarde a otras legislaciones.

En Bspafia, el sistema restrictivo y de monopelio desaparece
con el decreto ley de 30 de noviembre de 1888 en que se declara la
libertad de corretaje, abolida luego, por el decreto de 13 de ---
julio de 1874, fecha en que se vuelve a establecer la doctrina res
trictiva vigente hasta la promulgacién del Cddigo de Comercio de
27 de agosto de 1885, vigente actualmente y que establece la dis--
tincidn entre:

a) La profesidn o industria de agente mediador que consiste -
ante todo, en poner el relacidn a los conmpradores y vendedores fa-
cilitando la contratacidén, y;

b) El oficio pdblico creado para dar autencidad a los contra-
tos entre comerciante o sobre operaciones de comercio y para -

influir en la cotizacidn de valores.

{ 53) Apud Garrigues, Joaquin, Ob.cit., pdg. 581
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En Argentina, con el Codigo de 1889 que rige actualmente, se

rompe con el régimen de monopolio gue fue impuesto per las Ordenan
zas de Bilbao.

El Cédigo de Comercio Mexicano en sus Articulos 51 a 74 regu
la a los corredores piblicos, "solo cuida de reglamentar la —-—-
funcidn piblica de los corredores"(s4), pues a estos los llena de
requisitos, obligaciones y prohibiciones. A los corredores priva-
dos los reconoce y autoriza implicitamente el articulo 53: “Los
actos y contratos mercantiles celebrados sin intervencidn de corre
dor se comprobaran conforme a su naturaleza, sin atribuir a los
intermediarios funcidn alguna de correduria®.

Nuestro CSdigo se olvida por completo de los corredores priva
dos, gquienes no sdlo ejercitan la funcidén mediadora, sino que son
originalmente quienes la ejercitan.

Aparejado al olvido legislativo, se encuentra tambidn el de

. los doctrinarios, por 1o que para su estudio es indispensable —-—-

acudir en su mayor parte a autores extranjeros.

{ 54) Tena, Felipe de J., Cb.cit., pdg. 206
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III.2. DENOMINACION

Algunos autores que se ocupan del estudio de este tema comen-
tan indistintamente de contrato de corretajec y de contrato de me--
diacidn, es el caso de Arce Gargollo, gque usdndole como sindnimos
dice: "nosotros optaremos en forma indistinta los términos de co-
rretaje y mediacidén para designar a esta fiqura contractual y los
de corredor y mediador para la parte que - por analogia resulta —-—
del mandatario en esta relacidn"(55).

Otrosrautores prefieren usar el vocableo mediacién.

Otros mds como Garrigues defienden los términos de contrato -
de corretaje "por ser de remoto abolengo historico™(56) y porque
el Cédigo de Comercio Espafiol lo maneja en contraposicién con la =
terminologia de origen italiano que se refiere a contrato de media
cidn. -

piaz Bravo, les atribuye el derecho de antiguedad al llamarse
corredores y por tanto a la designacidn de contrato de corretaje,
pues asi los designaban las ordenanzas de Bilbao, pero para su ---
identificacidon la designa correduria privada.(57)}

Nos adherimos a la opinidn de estos dos dltimos autores que -
defienden el uso de vocablo corretaie libre o correduria privada -~
por el derecho de antiguedad del que goza la figura a llamarse de
tal forma, pero también considero gue puede usarse el término me--
diacidén como sinonimo y no como figuras distintas, manejo que le -
da Olvera de Luna.(58)

( 55) J. Arce Gargollo, Contratos Mercantiles Atipicos, México,
1985, pdg. 134.

{ 56) Garrigues, Joaquin, Ob.cit., pdg. 512
{ 57) Diaz Bravo, Arturo, Ob. cit., pag. 209

{ 58) Olvera de Luna, Omar, Contratos Mercantiles, Porrda, México,
1986, pdg. 13
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Es pertinente sefialar que nos referiremos a través del desarro

llo ‘del pregente trabajo al ejercicie privado de la mediacidn mer--
cantil, actividad mediadeora desarrollada por intermediarios para
poner en contacto o aproximar a las partes interesadas en un deter-
minado negocio juridico, quienes también reciben el nombre de corre
dores pero que para diferenciarlos de aquellos que tienen funciones
de perito y fedatario o corredores piblicos, se denominan corredo--
res libres o privados o mediadores.

Los corredores libres pueden sin problema alqguno desempefiar -
las funciones de mediacidén, mientras los corredores plblicos deben
cumplir con determinados requisitos*.

Los corredores privados desarrollan la acitividad mediadora -
como cualquiera otra prestacidén libre de la industria humana.

Rodriguez Sastre, cita la exposicidn de motivos del decreto -
ley de 30 de noviembre de 1868 que dice:

"Que siendo una mera manifestacidn de la industria humana
no puede el legislador autorizar ninguna restriccidn o monopo-
lio sin infringir el principio de la libertad del trabajo, que

es ciertamente, upa de las grandes conquistas de los tiempos -
modernos.

El oficic publico constituye una verdadera funcidn del es
tado cuya conservacidén conviene mantener en beneficio de los -
intereses comerciales que mediante estos funcionarios peritos
en industria mercantil encuentran fdcilmente los medios de dar
validez y autenticidad a las diversas operaciones mercantiles"”
{59.

Esta distincidn resuelve las cuestiones guscitadas entre guie-
rnes apoyan la libertad absoluta en el ejercicic de la profesién de

correduria y quienes apoyan su monopclio.

*estos estdn sefialados por los art.52 a 62 del C.de C. y 10 a 41
del Regl.de corredores para la plaza de México.

{ 59) Rodriguez Sastre, Antonio, Operaciones de Bolsa, Madrid,
1944, pdg. 468.
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El corredor privado cuenta con obligaciones contractuales que
mds adelante abordaremos, en el caso del corredor pfiblico cuenta -
con obligacicnes legales producto de la condicidn de funcionario -~
piblico.

En México, la ley comercial,como se ha sefialado innumerables—
ocaciones sélo se ocupa del corredor plblico, pero su funcidn priva
da. comienza a manifestarse legislativamente.

Diaz Bravo cita una Jurisprudencia sefialando que la Suprema-
Corte de Justicia de la Nacidn ha establecideo claramente esta dis--
tincién, reconociendo la evolucidn legal de las atribuciones del co
rredor.

"En nuestro sistema, originariamente el corredor sdélo tenia fa

cultades de mediador, pero después le fueron otorgando funcio-

nes de perito mercantil y fedatario; por tanto, existen corre-

dores plblicos, en la inteligencia de que: los primeros pueden
sin traba alguna, desempefar las funciones de mediacion ...

{60 !
Actualmente y no solo en México, se presenta, el aumento en el
nimerc de personas, que se dedican en forma estable u ocacional a a

proximar entre si a otras que tienen interds en contratar a quienes

su realidad les corresponde el ejercicio de la mediacidn.

II1.3. CONCEPTO.

Para intentar conceptualizar esta figura contractual, varios
autores se ccupan del corredor y no del contrato de corretaje [}
mediacidn, situacidén que se repite también en el tratamiento legis
lativo que varios paises han dado a este tema, dos son los enfo -«
ques bajo los cuales se le ha estudiado: Subjetivo y Objetivo.

{ 60) apud J. Arce Gargollo, Ob.cit., pag. 238.
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El aspecto subjetivo, regula al sujeto gque ejerce la funcién -~
del corretaje: es decir del corredor o mediador, sin atender al con-
trato propiamente dicho, siguen este tratamiento, el Cédigo de Comer
cio Francés de 1808, el Cédigo de Comercic Alemdn de 1861, el Cédigo
Italiano de 1882, el Espafol de 1885 y el Mexicano de 1889.

En el objetivo, se regula al contrato de mediacidn, pero sin ha
cerlo con el corredor o mediador. Concuerdan con esta clasificacidn
el C6digo Suizo de las obligaciones, el Cddigo Civil Italiano de -~
1942 { 61), Finalmente, cabe mencionar gue el Cddigo de Comercio -
vigente en Alemania regula a los mediadores y el Cédigo Civil del -
mismo pais regula al contrato de corretaie o mediacidn (62 ).

En este inciso se continuard, seqin la anterior clasificacidn,
haciendo incapié en el punto de vista objetivo, esto es, aqui expon-
dremos con mayor interés al contrato de corretaje o mediacién que el
propio mediador.

Empezaremos diciendo que se trata de un contrato que se ubica -
déntro de los contratos de gestidn de intereses ajenos, -como lo  son
el mandato, comisidn o el de agencia. El corredor presta sus servi-
cios por cuenta o encargo del mandante. Por lo que las reglas de a-
quellos contratos son aplicables de modo general al corretaje.

El maestro Broseta define a este contrato como "aquel por el -
que una parte se obliga frente a otra u otras, sin relacidn de depen
dencia ni de representacidn, a desplegar una actividad dirigida a -

procurar la conclusidén de un contrato" (63 ),

(61 ) Arce Gargollo, Javier, Ob.cit.zpig. 132,133,
(62 ) Garrigues, Joaquin, Ob.cit., pdg. 581,
{63 ) Broseta Pont, Manuel, Ob.cit., pdg. 410.
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Por su parte Garrigues, sefala que el contrato de corretaje es

Maguel por cuya virtud una de las partes que puede ser una o varias
interesadas en la celebracidn de un contrato, sea entre si, sea con
tercera persona, se obliga a abonar a la otra parte, llamada media-
dor o corredor, una remuneracidn por @l hecho de indicar la oportu-
nidad de celebrar el contrato o por el hecho de conseguir por su --
propié actividad esa celebracidn™(64).

El autor Arce Gargollo se apega al concepto de Sdnchez Calero-
que se manifiesta en los siguientes términos: "adquel por el cual -
una de las partes (corredor)} se compromete a indicar a la otra (que
se llama comitente o mandante) la oportunidad de concluir un nego--
cio juridico con un terceroc o a servirle de intermediario en esta -
conclucidn, a cambio de una retribucidén {llamada comisidén o pre =-
mio)" (g5},

De Pina lo conceptualiza como “"contrato mercantil, por el cual
una de las partes se compromete respecto de otra, a abonarle una co
misidn, siempre que ésta;gestione y obtenga la conclusién de otro
contrato civil o mercantil que tiene cardcter de principal"” (66).

Para Barbero al referirse al contrato de referencia, expresa -
'es el contrato en virtud del cual una de las partes -~ mediador -
despliega, a propio riesgo, la propia obra para hacer concluir un
negocio entre otros dos o mds personas que (mientras serdn partes -
en el contrato mediado), aceptando la obra del mediador, vienen a -

ser, para &1, 'contrapartes' en el contrato de mediacién' (67).

( 64) Garrigues, Joaguin, Ob.cit., pag. 581.

| 65) Arce Gargollo, Javier, Ob.cit., pdg. 510.

{ 66) De Pina, Rafael, Ok. cit., pdg. 172. .

( 67) Barbero, Domenico, Sistema de Derecho Privado, Buenos Aires,

1967, pig. 258.
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De igual manera, Uria Rodrigo, sefiala que es a trives de este
contrato "por el que una de las partes (el mediador) se cobliga, a
cambio de una remuneracidn, a promover o facilitar la celebracidn
de un determinado contrato entre otra parte y un tercerc, que ---
habia de buscar el efecto"(68).

Finalmente, me parece pertinente mencicnar que el Articulo 412
del CSdigo Suizo de Obligaciones dice que "es un contrato por el -
cual el corredor se encarga, mediante un salario; se a de indicar
a otra persona la ocasién de concluir un contrato: sea a servir
le de intermediario para la negociacidén de un contrato”(69)

El Articulo 652 del Cdédigo Civil Alemdn regula la obligacidn
de pagar una remuneracidén por el hechc de indicar la ocacidn de ce
lebrar un contrato o por servir de intermediario para la conclu—--
sidén de este contrato"(70)

Me parece indtil afiadir un concepto propioc a la ya larga lis-
ta de éstos, que se refieren al contrato de mediacidn o corretaje
caminando todes en un mismo sentido y atlin con el uso de términos -
mds o menos similares presentan las caracteristicas o notas distin

tivas del multicitado contrato.

NOTAS DISTINTIVAS

t.~ Se trata de un contrato Sui Géneris dificil de encuadrar
en esquemas tradicicnales.
( 68) Uria, Rodrigo, Ob.cit., pdg. 436.

( 69) Garrigues, Joaquin, Ob.cit., pdg. 583.
( 70) 1dem, pdg. 585.
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2.~ El mediador sdlo se obliga a desplegar la actividad necesa

ria para promover o lograr la conclusidn de un determinado negocio,
pero sin estar obligado a obtener el resultado deseado que no depep
de de é1.

3.~ El corredor o mediador actda con absoluta independencia, -
sin subordinacidn alguna a quien le hace el encargo.

En relacidén a ésta, el Cddigo Civil Italiano en su articulo -
1754 sefiala: sin estar ligade a alguna de cllas (las partes) por ra
zones de colaboracidn de dependencia o de representacidn.

4.~ El corredor sflo se limita a buscar y aproximar a las par-
tes; no contrata en nombre, ni por su cuenta de sus clientes.

5.~ El corredor puede ser contratado por una o las dos partes
interesadas en concluir el negocio, sin existir prohibicidn alguna*

6.,- Las partes en el contrato deseado, no se comprometen a ul-
timar el negocio por el hecho de aceptar la actividad mediadora del
corredor, es decir, no comprometen su libertad de contratar.

7.- La actividad del corredor se atribuye cuando se obtiene el

resultado deseado salvo pacto en contrario.

* En virtud de que no actia por cuenta de ninguna de las partes -
(1o que se denomina imparcialidad) sugeso que ocurre en la comisidn
sequin lo establece el art, 299 del Cédigo Civil.
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I11.4. SU CLASIFICACION

£l profesor Arce Gargollo (71}, sefiala como clasificacién del
contrato de corretaje, lo siguiente:

4.1. Es mercantil por su naturaleza, esto en virtud de que el
Articulo 75 fraccidn XIII reza: "se requla acto de comercio", cla-
sificandola de comercial.

A este respecto Diaz Bravo (72), sefiala que en cuanto a la --
mercantilidad de este contrato se debe referir a dos circunstan--—-
cias:

a, Cuando la operacidn concertada a trivez de la mediacidn --
tiene cardcter comercial, es decir, cuando se celebre con motivo -
de negocios mercantiles tendrd este cardcter, adin siendo aislada u
ocacional y llevada a cabo por un no comerciante.

b. Serd calificada de mercantil, si constituye la actividad -
profesional del mediador, ain cuando se despliegue en negocios ci-
viles, por confiqurarse una empresa que realiza actos de naturale-
za andloga a las comigiones y agencias (Articulo 75 fraccidn X Y
XXIV del Cédigo de Comercio Mexicano).

4.2. Es consensual. Esto es, para su perfeccionamiento no se
exige formalidad alguna, es un contrato tan exento de estar - "que
por lo general se verifica tdcitamente y resulta de la conducta re
ciproca de las partes",(73)

4.3. BEs bilateral, pues produce obligaciones tanto para el co
mitente, como para el corredor. Mds adelante veremos las obliga-

ciones de las partes,

{ 71) Arce Gargolle, Javier, Ob. cit., pdg. 135.

( 72} piaz Bravo, Arturo, Ob.cit., pdg. 209.

{ 73) Vivante, Tratado de Derecho Mercantil, Zaragoza, 1945,p.267
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Este aspecto es punto de discusidn para los gue estudian este

contrato, adaptando las siguientes posturas.

a. Como contrato bilateral, es la postura mds fuerte. Los au
tores que la apoyan consideran gue ambas partes estdn obligadas en
virtud de este contrato.

b. Como contratc unilateral, en el gue sdlo se obliga la par-
te que hace el encargo al mediador, obligacidn consistente en pa-
gar la remuneracidén pactada en caso de que sea eficaz la mediacidn

¢. Como unilateral o bilateral, segun el punto hasta que el -
corredor se obligue, esto dependerd de los términos en que se pac-
te el contrato.

d. Que no es un contrato, sino una realizacidén de hecho en
la que el mediador estd autorizando a ingerirse en el negocio in--
tentado gue los interesados lleguen a un acverdo, sin que entre -
éstos y el mediador exista un vinculo legal.

e. Como un contrato sujeto a condicidn, " la existencia de to
dos los derechos y obligaciones provenientes para el corredor y -
las partes del contrato de correduria estd subordinada a la condi-
cidn de que el negocio se concluya mediante el acuerdo de las par-
tes e independiente de que se ejecute o no “.," es pues, el contra
to de correduria un contrato condicional®( 74).

4.4. Es oneroso por su naturaleza, pues el corretaje es un -
elemente importante del contrato; dnico interés del corredor en el

negocio futuro.

{74} Tena, Felipe de J., Ob, cit., pag. 201.
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4.5. Puede ser conmutativo o aleatorio, seguin los términos en

que se pacte la comisidn.

4.6. Es un contrato de trabajo y en especial de gestidn de in-
tereses ajenos,como el mandato, la comisidn y la agencia.

4.7. Es un contrato intuitu personae debido a que el mandante
elige al corredor por sus cualidades personales.

4.8. Es atipico en nuestra legislacién, ain cuando algunas lg
yes lo mencionan, por lo que es nominado.

4.9. Es preparatorio, pues se trata de un contrate que proce-
de a una relacidén juridica.

4,10, Es principal y no accesoric por ser un negocio auténo-

mo, su existencia no depende de otra relacidn.

Ii1.5. NATURALEZA JURIDICA.

En cuanto a la naturaleza juridica del contrato de corretaje
ha sido muy descutida por los doctrinarios que se ocupan de este -
contrato, pues presenta analegias marcadas con el mandato, la comi
sidn mercantil y los arrendamientos de obra y de servicios. Por -
lo que algunos autores lo asimilan a estos tipos cldsicos contrac-
tuales.

Esta asimilacidn es vdlida en la teoria, pero es dificil en
la prdctica por presentar rasgos carateristicos propios.

Otro sector de la doctrina, sobre todo autores italianos, sim
plemente le niegan cardcter contractual.

El sector mds fuerte de los interesados en este contrato, con

sidera que se trata de un contrato Sui Géneris que cuenta con fiso

nomia propia.
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La situacidn de encontrar este contrato reglamentado por el -
Cédigo Civil Italiano, el Alemdn y el Suizo de las obligaciones, -
quiere decir que sus peculiaridades han merecido una normatividad-
diferente al mandato, a la comisidn o a la prestacidén de servi----
cios, a pesar de sus analegias marcadas.

En el derecho espaficl predominaba la opinidn de asimilar este
contrato al mandato o comisidn mercantil, pero a partir de la sen-
tencia de 10 de febrero de 1922 se modifica, al manifestarse como
sigue: "dada su finalidad de poner en relacién a dos personas para
gue lleguen a la celebracidn de un negocio, sin contratar el corre
dor en nombre propio ni en el de su comitente no pueda calificarse
de comisién mercantil" (7%), se rechaza asi aquella opinién, prede
minando la tesis del contrato especial © Sui Geéneris.

En la legislacidn mexicana "el corretaje es atipico pero sus
caracteristicas y la prdctica comercial le conceden ya una tipici-
dad social con particuliaridades bien definidas a las legisladas -
como tipicas" (76)

La necesidad de su regulacidn en nuestro Cédigo de comercio -
cada vez es mayor, en razén de que la vida econdmica provoca el au
mento en el nimero de este tipo de contratos que deben estar es -~
trictamente determinados para evitar que sean utilizados para cu -

brir relaciones o situaciones distintas.

( 75) Puig Peiia, Federico, Tratado de Derecho Civil Espaiol,
Madrid, 1973, pdg. 414.
{76 ) Arce Gargollo, Javier, Ob..cit., pidg. 147, 148.
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En relacidén a las normas supletorias, Uria Rodrigo (77) senala

que la falta de regulacidn legal habia que estarse al contenido Yy
efectos del contrato, luego a lo que establezcan los usos mercanti-
les y por analogia las normas de la comisidn. Debe agregarse tam-
bién al mandato y la prestacidén de servicios.

El contrato de corretaje o mediacidn es un contrato Sui Géne-
ris, que cuenta con una fisonomia propia que lo hace diferente a la
comisidén, al mandato y a la agencia, adn cuande presente similitu--

des con estos contratos.

(7?7 ) uria, Redrigo, Ob.cit., pdg. 555.
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CAPITULO 1V
EL CONTRATO DE CORRETAJE - CONTENIDO

En este capitulo nos referiremos a analizar la estructura del
contrato de corretaje para tener un amplio conocimiento de éste.

w.1. ELEMENTOS

Iv.1.1. PERSONALES

Los elementos personales de este contrato son:

a) El Comitente, mandante, oferente o mediante, es decir la -
persona que hace el encargoe al mediador.

b} El Corredor, mediador, intermediario o mandatario, quien -
se compromete a desarrollar la actividad intermediadora, tiene co-
mo finalidad la conclusidn de un contrato en el que personalmente
no tiene ningin interés, salvo el de percibir el premio o los hong
rarios.

El Cédigo Civil Italiano, en su Articulo 1754 define al media
dor o corredor diciendo que es "aguel gque pone en relacién a dos o
mis partes para la conclusidn de un negocio sin estar ligado a al-
guna de ellas por relaciones de colaboracidn, de dependencia o de

representacidn". (78)

(78 ) Apud Arce Gallardo, Ob.cit., pig..136.-
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En el mismo sentido, Fontanarrosa, sefiala que "el corredor ce-
lebra un contrato: el de corretaje o pactum proxeneticum, en cuya -
virtud se compromete a promover o facilitar la conclusidn de otre -
contrato (compraventa, préstamo, permuta,etc.) que otras personas -
tienen interés en celebrar, adguiriendo el derecho de cobrar una re
tribucién por su actividad intermediadora®.(79)

Ambas partes del contrato de corretaje, requieren de la capaci
dad general para contratar*,

Debe distinguirse entre corredores piblicos, que desempefian la
triple Funcidén de mediacidn, de £é pdblica y de perito mercantil vy
aguellos corredores privados,no titulados u ocacionales, quienes de
sempefan sélo la funcidén de mediacidén o correduria que "puede ser -
desempenada por cualquier persona - fisica o moral ~ con capacidad
general.

En cuanto a la polémica suscitada en relacién a determinar si
el corredor es comerciante o auxiliar del comercio, se han estable-
cido dos posiciones contrarias

Quienes sostienen que el corredor es comerciante.

Rodriguez Rodriguez, afirma que los corredores son comercian--
tes, porque la mediacién mercantil es un acto de comercio y son co-
merciantes los que se dedican habituvalmente a realizar actos de co-
mercio. Ademds, sefiala que los comerciantes quiebran y como los co
rredores quiebran; entonces son comerciantes.

{ 79) Fontanarrosa, Rodolfo 0., Derecho Comercial Argentino, Buenos
Alres, 1972, pdg. 511.
* Se debe establecer que para el caso de corredores pdblicos
s¢ deben cumplir con requisitos adicionales (Art. 52 a 62, -

Cédigo de Comercio y 10 a 41 Regl. de Corredores para la -
plaza de México.
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Otro autor gque coincide con la opinidn anterior,es Luis -
Mufioz, quien seflala que el corredor es comerciante, al deducir del
articulo 75 fracciém XIII en relacién con los Articulos 51 y 3ro.
del Cédigo de Comercio, que las operaciones de mediacidn, tipicas-
de correduria, son actos de comercio. También porque el Articulo
tercero del mismo cddigo, considera comerciantes a las personas -
que teniendo capacidad legal, para ejercer el comercio hacen de -
ésta su ocupacidn ordinaria.

Ademis de los corredores les es aplicable la quiebra.

De igual manera Garrigques, seflala terminantemente que los co-
rredores tienen el cardcter de comerciantes porque quedan someti--
dos al procedimiento de quiebra come gualquier otre comerciante, -
"se obgerva en su punto ipicial al mediador como un comerciante cu
yo comercio es la mediacidn, en su punto final de nueve al media—-
dor come comerciante”.(80)

Son demasiados los autores que apoyaﬁ esta tendencia, sélo
se ha querido sefalar algunos de ellos, para evitar hacer fatigoza
la lectura, los mencionados son los mds representativos de este -
gran nimero. Sin embargo la gran mayoria fundamenta su dicho al -
decir que se otorga cardcter de comerciante al corredor en virtud,
de que la ley califica a la mediacidn como un acto de comercio vy
guien realiza actos de comercio es comerciante, por lo tanto el meg

diador o corredor es un comerciante.

{B0) Garrigues, Joaquin, Ob. cit., pdag. 581%.
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Pina Vera, sefiala que errdncamente, se le considera al corre-
dor comerciante, pues la expresidn "ejercer al comercio" no signi
fica lo mismo que realizar efectivamente actos de comercio y que
no todos los actos de comercio son aptos para conferir la calidad
de comerciante,

Mantilla Molina al respecto, considera que no es correcta la
afirmacidén” el corredor es comerciante, pués el Articulo 51 del C§
digo de Comercio al definirlo lo hace como agente auxiliar del co-
mercio y no como comerciante, con lo cual niega que sea un comer--
ciante.

En cuanto a que la fraccidn XIII del articulo 75 del Cédigo -
de Comercio declare actos de Comercio a las operaciones de media--
cidn en negocios mercantiles, ne es base suficiente para calificar
como comerciantes a quienes habitualmente realizan tales actos de
mediacidn, pues es notorio que no todos los actos de comercio, aun
reiterados,; pueden engen&rar un comerciante. En este caso, el ob-
jeto del acto siendo la prestacidn del trabajo propio y faltando -
la existencia de una negociacidn, no surge el sujeto comerciante.

Otro autor que merece atencidn por su acertada opinidn es -
Felipe de J. Tena; para el, el corredor no es comerciante pues los
actos que ejecuta no lo son por su intima naturaleza econdmica, a
pesar de que asi lo declare el Cddigo de Comercio en su Articulo -
7% en su fraccidn XIIi, Pues el corredor no adquiere del produc-
tor,para luego transmitirlo al consumidor, mercancias de cualquier
especie con el propdsito de lucrar con su transmisidn.,

Lo que hace es aproximar sdlo a las partes; una el comercian-

te que desea vender; la otra el comprador, sirve Unicamente de in-
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mediario. )

Tena, dice que el elemento que le falta al corredor para ser
comerciante es “"aquella interposicidn por la que se adquiere una
cosa para enajernarla mds adelante, interposicidn que en manera
alguna se descubre en el corredor, ya que éste ni adquiere ni ena
jena".(81)

En cuanto a lo dicho por autores gque caracterizan a los cCo-
rredores como comerciantes porque se les declara en quiebra, el
maestro Tena rebate fundamentdndose con lo dicho por Beslay; " en
el antiguo derecho no se sometia dnicamente a los comerciantes al
régimen de quiebra, pues aceptada que el no comerciante también -
podia quebrar...".(B82)

Se agrega a esta sequnda tendencia, Vivante quien sefiala que
el corredor es un auxiliar del empleado, el representante, el -~
agente de negocios, quienes sirven exclusivamente a una sola per-
sona, Sino que aguel procura servirle al mayor numero de personas
para lograr mayores ingresos.

Bl corredor pues, no puede ser considerado comerciante, toda
vez que el C. de C. en su Articulo 51 lo sefiala como agente auxi~
liar del comercio y no como comerciante. Tampoco se les puede --
atribuir esta calidad, por ejercer actos de comercio, pues no to-

dog los actos de comercio confieren dicha calidad.

( 81) Tena, Felipe de J., Ob. cit., pdg. 207
( 82) Idem, pdg. 209.
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Finalmente, el corredor no aproxima a las posibles partes de
un. determinado contrato futuro para lucrar con esta interposicidn,
sino para que estas segdn su propio interds contraten entre ellas.

Bien, nosotros afirmamos que el corredor es un auxiliar del =~
comercio como se sefiald lineas arriba. Para sustentar mds esta -
afirmacién se explicard en forma somera, que es un auxiliar del co
mercic para conocer un peco mis el corredor.

La diferencia esencial entre auxiliar,mercantil y comerciante
es que el primero es intermediario entre las partes primero, le -
preste sus servicios personales.

"ademas que la ocupacidn ordinaria del comerciante precisamen
te es el comercio o trdafico mercantil y el auxiliar solamente es -
una ayuda para que se realicen o lleven a cabo los negocios mercan
tiles de aguel". (83}

El comerciante en el ejercicio de su empresa,reguiere de la -
colaboracidn de otras personas. A estas personas que al prestar -
su actividad ya material, ya intelectual colaboran juridicamente -
con el comerciante, se les llama: Agentes auxiliares del comercio.

Debe distinguirse, sin embargo, los auxiliares dependientes y
los independientes. Los primeros integran el personal del estable
cimjento, se encuentran en posicidn subordinada respecto al comer-
ciante, forma parte de su empresa u organizacidn, prestan primera-

mente sus servicios en razdén de una relacidn contractual (mandato,

( 83) Rubio Soto, Adolfo, Importancia de los Auxiliares Mercanti-
les con el Comercio, Tesis, México, 1982, pdg.
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contrato de prestacidn de servicios profesionales o de trabajo).
Los segundos; independientes o autdénomos que a diferencia de -
aguellos no forman parte de la empresa y organizacién, desarrollan
su actividad o solicitud de tedo comerciante, Estas personas reci-

ben el nombre de Auxiliares Indepzndientes del Comercio. Lo son ba

jo esta calidad los corredores, los comisionistas y los agentes.
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IV. 1.2. ELEMENTOS REALES

En cuanto a los elementos reales del contrato de corretaje, -
la doctrina sefiala:

a) Los servicios de mediacidén que pueden consistir en indicar
la oportunidad de celebrar un contrato o de intervenir para poner
en relacidn a dos ¢ mds partes para lograr la conclusidn de un -~
acto juridico entre ambas.

Estos actos o servicios son generalmente actos materiales mds
que actos juridicos, pueden también ademds agregarse a estos servi
cios, otros gque acompafan al contrato como: Transmitir declaracio-
nes reciprocas, procurar el acercamiento entre los contratantes, -
asesoria en la negociacidn, etc.

Puig Pefa, seflala que los servicios de mediacidn deben ser de
terminados y licitos. Situacidn que se observa en el corretaje ma
trimonial, el cual es admitido por la jurisprudencia de algunos --
paises, pero que en otras es ilicito, en Espafa, sostiene Castdn -
Tobefias, se debe considerar nulo por atentar contra la moral y las
buenas costumbres.

b} La remuneracién, premio, comisidn, corretaje, retribucién
u honorarios coemo lo llama nuestro Cédigo de Comercio, para el ca
so de los corredores piblicos profesionales en su Articulo 63.

Fontarrosa dice que la “contraprestacidn debida por el comi-

tente al mediador en razdn de su labor intermediadora".(84)

{ 84) rontarrosa, Rodelfo 0., Ob. cit., pdg. 536.
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Debe entenderse como la compensacién debida al mediador por -

el resultado 6til y el hecho de unir a las partes en el negocio, -
no es recompensa del trabajo o la indemnizacidn de los gastos y el
premio del riesgo, pues el trabajo desemvuelto a fin de conseguir
el resultado, es siempre irrelevante para su determinacidn.
vivante sefiala que sdlo si se concluye el negocio es posible el pa
go del corretaje, pero si no se realiza, se torna en una carga -
sin compensacidén, sin beneficio alguno al comerciante.

Por lo que mientras el negocio encomendado no se concluye el
comitente puede variar su encargo o desistir de la celebracién del
contrato y en este caso el corredor no tendrd derecho a percibir -
la comisidn por su trabajo, pues es necesario que la conclusidn -
del negocio sea consecuencia de la actividad del corredor, es de--
cir, que exista una relacidn de causa a efecto. Esta relacién cap
sal significa que el corredor aproxime a las partes, y que estas -
se pongan de acuerdo en los puntos esenciales del contrato,

La compensacidén pusde pactarse en dinero o en especie 0 en -
ambos, puede consistir también en una cantidad fija o en un porcen
taje de la operacidén. 5i el mandato no se fija puede acudirse a -
un arancel, a los usos comerciales del lugar o a la equidad, {men-
cionado por el Articulo 1755 del Cddigo Civil Italiano).

Existe ademds de la retribucidén , el reembolso de gastos al
corredor o mediador, si asi se pacto como obligacién a cargo  del

mandante.
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IV. 1.3. ELEMENTOS FORMALES

Este contrato no requiere de ninguna formalidad para su per-
feccionamiento, por lo que es un contrato consensual, en éste dl-
timo la doctrina esta undnimemente de acuerdo, No es aceptada la
analogia con el contrato de comisidn (Articulo 274 Cddigo de Co--
mercio) ¢ con el contrato de mandato (Articulo 2552 del Cédigo --
Civil) en cuanto a la aplicabilidad de normas sobre la formalidad
escrita.

El contrato se perfecciona con el consentimiento de las par-
tes, lleque o no la posibilidad de la coptratacidn entre el me---
diante y la parte en potencia que el mediador se obliga a buscar,
siendo ajeno a tal comercio.

La ley en éste, como en todos los demds aspectos de este con
trato es omisa, pero es importante sefialar que este contraro debe
hacerse por escrito, especificdndose detalladamente las obligacio
nes contraidas por ambas partes, pues puede englobar una diversi-

dad de ellas, en virtud del uso de la libertad contractual.
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IV.2. OBLIGACIONES

Al exponer lineas atrds, la naturaleza juridica de este con-
trato se le sefialo como un contrato bilateral, en virtud de que-
el perfeccionarse genera obligaciones tanto para el cliente o me-
diante como para el mediador o corredor.

Se anotan aqui solo adquellas obligaciones que tienen cardc--
ter contractual, distintas a las gue la ley mercantil le impone a

log corredores ptiblicos,

1v.2.1. DEL CORREDOR

a) La mds importante y principal de sus obligaciones es des-
plegar su actividad y diligencias necesarias conforme a lo previg
to en el contrato o deducida de la naturaleza del encardgo.

La finalidad del contrato es lograr la conclusidn del contra
to encomendado, esto no quiere decir, que el corredor este obliga
do 2 obtener un resultado; a menos que se pacte expresamente lo -
contrario, pues la conclusién del contrato deseado no depende de
su voluntad, sino de las partes {(mandante y terceros).

Si la gestidén del corredor logra la conclusidn del contrato,
entonces percibird su retribucién, sino se logra formar parte del
riesgo inherente a su actividad.

b) Obligacidn de informar detalladamente del desarrcllo del
asunto a la persona que le dio el encargo y de aquellas circuns--
tancias que el conozca en relacidn a la valoracidn y la seguridad

del negocio que pudiera influir en la conclusidn del negocio.
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Esta obligacidn la regula el Articulo 1759 del CSdigo Civil -
Italiano, obligacidn semejante a la del comisionista y al mandata-
rio en nuestro derecho, por lo que en este aspecto puede asimilare-
sele a estos contratos.

c) La obligacidn de Imparcialidad, esta obligacidén diferen --
cia, y ain mds, contrapone a la figura del corredor y la del manda
tario y comisionista: Estos estén obligados a defender los intere
ses de su mandante adn a costa de los intereses de terceros contra
tantes, por lp que son parciales en sus gestiones. El corredor en
cambio es imparcial, pues en muchas ocaciones su actividad sdlo se
limita a apréximar a las partes para que ellas segin su propio in-
terés contraten, pero sSin dque ello implique restriccidn a su li--
bertad de contratar.

d) Encuadrar su actividad a las exigencias de la buena fé y
de la fidelidad; esto es, proponer con exactitud, precisidn y cla-
ridad los negocios de sus comitentes absteniéndose de hacer supues
tos que induzcan a error a los contratantes.

e) Confidencialidad. El mediador debe guardar secreto respec
to a la informacidn e instrucciones que recibe el comitente y so--
bre el desarrollo de su actividad. Se trata de una obligacidén gue
el Articulo 68 fraccidn III del Cédigo de Comercio Mexicano impone
a los corredores piblicos, pero que puede considerarse aplicable a

cualquier clase de mediador.
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f) Cumplir personalmente, pues se trata de un contrato intui-
te personae. El Corredor debe cumplir personalmente el encargo en
comendado por el comitente y sdlo podrd delegar su actividad si se
le faculta expresamente, esto por analogia con el contrato de man-
dato y comisidn, leigacién que también le impone la ley a los co

rredores publicos en el Articulo 68 fraccidén VI.

Iv.2.2. DEL MEDIANTE

a) Tiene como obligacién la de cubrir al mediador, la retribu
cidn ofrecida o convenida si se cumple el contrato previsto.

Sin embaxgo debe sehalarse que se trata de un contrato de co-
rretaje, pues es posible que el encarge sea por amistad o por titu
lo de donacién y entonces no habrd lugar a la comisidnm.

El cumplimiento de esta obligacidn plantea las siquientes --
cuestiones:

En qué consiste la comisidn o corretaje? Puede consistir en -
dinero ¢ en otra prestacidn no pecuriaria, por regla general se es
tablece por acuerdo de las partes o determinada por los usos co---
rrientes. Tampoco nada se opone a que la comisidn se fije aten---
diendo a un precio minimo obtenido en su totalidad o en una cuota
de éste. A falta de estos criterios podrd solicitar el corredor -
su retribucidn seqin arbitric de equidad.

Su cuantia. Generalmente consiste en un porcentaje sobre el
precio del contrato definitivo. Deberd pagarse lo que se haya pac
tado, a falta de convenio se aplicara el arancel, en su defecto lo

que sefialen los usos mercantiles a la equidad.
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En que momento debe pagarse el premio? Para responder a es-—
ta pregunta se han establecido dos criterios:

La opinidn mds fuerte a este respecto sefiala que surgird el
derecho a la comisidn al concluirse el negocio prineipal concerta
do entre las partes aproximadas por el mediador.

Principio que se infiere de antecedentes histdricos y de 1la
naturaleza juridica del corretaje.

Se considera concluido el negocio cuando las partes han que-
dado obligadas reciprocamente y ha nacido la accidn de cada una
en contra de la otra para exigir el cumplimiento del contrato --
{sin importar que el contrato sea ejecutado o no),

Por tanto, en los contratos consensuales se perfeccionard al
coincidir las voluntades comunicadas en forma y oportunidad esta-
blecida por la ley. Y en los contratos reales, con la tradicidn
de la cosa; en los solemnes con el cumplimiento de las formalida-
des prescritas por la ley.

Sin embargo, las partes pueden establecer expresamente que
la retribucién serd exigible al comitente cuando se reciba el be-
neficio econdémico del contrato cumplido.

Castdn sefala que la Jurisprudencia Espafiola establece como
momento para exigir la retribucién; la consumacidn del contrato -

principal, criterio distinto al antes expuesto al decir:
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"El tribunal supremo ha entendido en ocaciones gue sal-

vwo estipulacidn en contrarioc es necesario no sélo el -

perfeccionamiento, sino la consumacidn del contrato --

principal para que el corredor pueda exigir el premio,

perc modernamente parece predominar el ¢riterio de la -

perfeccidn contractual"(85)

También se debe cumplir con otro requisito para que el media-
dor tenga derecho a la comisidn, este es que exista relacién de --
causalidad entre la gestidn del corredor y la conclusidn del con--
trato, pues si se celebra por la gestidn directa de ambos contra-=~
tantes no habrd lugar a la comisidn.

A este respecto el Cédigo Civil Italiano en su Articulo 1755,
sefiala que el mediador tiene derecho a la remuneracidén cuando su -
intervencién hubiera resultado eficaz para la conclusidn del nego-
cio, bien que hubiere servido dnicamente para aproximar a los con-
tratantes, bien que hubjiera facilitado los tratos preliminares.

Se tornard en un problema dificil si las condiciones inicial-
mente planteadas son distintas, esto es que las partes deseen cele
brar determinado negocio juridico, pero fipnalmente pactan {con in-
tervencidén del corredor) una promesa de celebrar el contrato desea
do para después concluir definitivamente el negocio planteado.

En este caso se modificardn las condiciones primitivas, el -
acuerdo es distinto al de;eado. pero no priva al corredor de su de

derecho a la comisidn, pués su intervencidn ha side Gtil y su -~

(85) Apud Castdn Tobehas, perecho Civil Espafiol, Comidn Poral,
Madrid, 1976, pag. 513,
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tarea intermediadora ha terminado en la conclusidn de un negocio
aceptade por las partes contratantes.

La circunstancia de que el contrato no se ejecute o no se --
cumpla, carece de virtualidad para suprimir el derccho del media-
dor a cobrar la comisidn, pues el objeto del corretaje es lograr
la conclusién del contrato obtenido por el comin acuerdo de las
partes y como resultado de la gestidn del mediador, sin conside--
rar su cumplimiento.

Varia la situacidn, si el negocio concluye bajo condicidén -~
sugpensiva, pues en este caso no tendrd derecho a cobrar comisién
mientras no se perfeccione el contrato. Esta es una diferencia -
con el mandato, pues la compensacidn no depende en este contrato,
de la suerte del negocio.

El corredor podrd cobrar la comisidn, si el contrato estd su
jeto o condicidn resolutoria, perc cumplida ésta tendrd que resti
tuirse lo percibido.

Igualmente tendrd gue hacerse la devolucidn si el contrato -
fuere anulable y se produjera la anulacidn, pecro si se rescinde -
no perderd su derecho a la retribucidn, a menos que se demuestre-
que conocia esa posibilidad como circunstancia que afectaba al --
contrato .

Quién debe pagar la retribucidn?

En el derecho Italiano la remuneracidn se debe al mediador
por ambas partes, pues ambos se aprovechardn de su actividad, ain

cuando una sola le hubiese dado el encargo.
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En nuestro derecho sélo estd cbligada aquella persona que con
trate los servicios de la mediacién por tratarse de una obligacidn
contractual, “"la fuente de esta obligacidn es, en nuestra opinidn,
especificamente contractual por lo cual no existe para quien no --
estd incluido en el negocio®.(86)

Quién tiene derecho a la comisicn?

Si se trata de un sole corredor o mediador éste serd el que -
tenga derecho, pero si se trata de varios mediadores y estdn de --
acuerdo en concluir el mismo negocio; entonces se dividird el co--
rretaje entre ellos por partes iguales.

Si los corredores actudn independientemente, el derecho al co
rretaje corresponderd a agquel que haya conseguide la celebracidn -
del negocio.

b) Abonar los gastos que el corredor haya causado con ocacidn
del corretaje. Las posiciones del Derecho Alemdn y el Derecho Ita
liano se contradicen en este punto. El Cédigo Civil Alemdn (Arti-
cule 652 pdrrafo Il}, sefiala que no se reembolsard al corredor sus
gastos a menos que se haya convenido lo contrario.

Se apega a esta opinién la Doctrina Espanola.

El Cdédigo Civil Italiano en el Articulo 1756 sefiala que salvo
pacto en contrario, el mediador tiene derecho al reembolso de los-
gastos aidn no celebrado el negocio.

En nuestro derecho, los gastos realizados por el corredor se

deben considerar incluides en el corretaje que tiene derecho a --

{ 86) J. Arce Gargello, Ob,cit., pdg. 141,
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percibir en el caso de que el contrato concluya. En los casos en

que el contrato se celebra sin enfuerzo del mediador es una compen
sacidn de esfuerzos hechos indtilmente en otras ocaciones.

8i no se concluye el negocio deseado, el mediador perderd de

recho a toda remuneracidn.
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EXTINCION DEL CONTRATO DE CORRETAJE

El contrato de corretaje se extingue:

a) Por su ejecucidén mediante el pago del corretaje convenido o

fijado por el uso.

b} Por actos del corredor o del mandante.

Si el corredor se aparta libremente del ejercicio del encargo
renunciado. Por asimilacién con el contrato del mandate, Branca
sefiala que "el intermediario puede desinteresarse del negocio encar
go, sino asumid responsabilidad precisa, pues deberd informar a las
partes si ya inicio su gestidén".(87)

Esto es, la renuncia debe ser clara y expresa. En este caso,-
el corredor al renunciar pierde su derecho al reembolso de los gas-
tos efectuados, salvo que se pacte lo contrario.

Si la persona que dio el encargo, se desiste libremente de él.
Salve pacto en contrario, el mandante estd obligado al reembolsoc de
los gastos al corredor, en cago de haber revocado sin causa justifj
cada. Sin embargo puede establecerse la mediacidn irrevocable por
asimilacidn con el mandato,

c) Al cumplirse el plazo. Es frecuente que en este contrato
se establezca un término, sobre todo si contiene el pacto de exclu
siva. Si dentro del plazo no se logra el resultado deseado; el -
contrato se extingue. Pero si el mediador demuestra que existe re

lacidn de causalidad entre su actividad mediadora y la ¢onclusidn

{ 87) Branca, Giuseppe, Instituciones de Derecho Privado, México,
1938, pdg. 146.
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del contrato, el derecho a la retribucidn no cesa a pesar de haber

se extinguido el contrato.

d) Por la muerte del corredor. Se termina el contrato, pues-—
es elegido por sus cualidades personales, {contrato intuitu perso-
nae), pero puedg subsistir si el corredor cuenta con una organiza
cién © sus sucesores pueden cumplir el encargo y adémas la persona
que hace el encargo consiente en esta situacidn.

Pero no se extingue, si muere el comitente o quien confiriéd
el encargo, pues sus herederos quedan obligados a pagar el corre-

taje y de reembolsar gastos ep la forma convenida.
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CAPITULO V

DIFERENCIAS JURIDICAS ENTRE EL CONTRATO DE

COMISION ¥ EL CONTRATO DE CORRETAJE

Se ha intentado a través de los capitulos anteriores, presen-
tar de una manera clara los aspectos mds importantes que componen
a cada contrato en estudio para distinguirlos de otras figuras Jju-
ridicas.

Se pretende también, mediante este trabajo, que el_legislador
mexicanoc tome en cuenta la importancia del Contrato de Corretaje -
para que lo plasme en el CSdigo de Comercio y le asigne las carac-

teristicas que le corresponden como contrato mercantil.

V.1. PECULIARIDADES

Se presentan en este inciso, aquellas peculiaridades mds comu
nes que pueden asumir los contratos a los gqué nos hemos estado re-

firiendo, pudiendo asumir las siguientes:
CONTRATO DE COMISION

v.1.}. Comisidn representativa. WNuestra legislacidn, asi co-
mo la espafiola, previene la existencia de dos formas de actuacién
del comisionista frente a los terceros con quienes ¢ontrata. Pue-
de desempedar la eomisidn, dice el Articule 283, tratando en su --

propic nombre o en el de su comitente. Cuando el comisionista --
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obra por cuenta y a nombre del comitente estamos frente a la comi.

sidén, en la que el comisionista no contrae cobligaciones propias -~
que afecten su patrimonio (Articulo 285); los efectos de todos los
actos celebrados por el comisionista con los terceros recaen direc
tamente sobre la esfera juridica del comitente, en virtud de la fi
gura de la represepntacidn que acompaia a la comisidén. No dejamos
de considerar, para la comisidén representativa, gue el Articulo --
285 del Cddigo de Comercio sin antecedente en el Cédigo de Comercio
Espafiol, modelo de otras dispocisiones, es un precepto confuso y -
de dificil interpretacidn. Si se observa la regla afirma que los
derechos y obligaciones del comisionista se regirdn por el derecho
comin. Se puede entender que el legislador pretende que todo el -
contrato se rija por el derecho comin,pero la disposicidn no permi
te ficilmente esta interpretacidn.

Para efectos prdcticos las principales diferencias que se en-
cuentran entre el mapndato civil y la comisidn, en relacidn con la
aplicacidén de esta norma son: la formalidad del mandato (escritura
de la tomisidn (Articulo 274 del Cédigo de Comercio); la muerte --
del comitente no es causa de terminacién del contrato {(Articulo --
308 y si la del mandante (Articulo 2595 III del Cédigo Civil); Y
la renuncia del comisionista no es causa de terminacién vy si lo es
la del mandatario (Arcticulo 2595 II del Cédigo Civil). Por otra -
parte, la comisién que puede ser representativa y no representati-
va se distingue de la posicidén de los factores y dependientes que
siempre actudn por cuenta y en nombre del pripcipal {Articulo 309
del Cédigo Civil). La representacidén que ostentan los factores y

dependientes no se rige por el Articulo 285 comentado, pues estos-
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auxiliares del comerciante tienen su propia reglamentacidn legal.

V.1.2. Comisidén de transporte. La legislacidn italiana regla
menta al contrato de expedicidn (Articulos 1737 a 1741 del Cédigo
Civil Italiano) como un contrato distinto del de comisidn,

Nuestro Cédigo de Comercio, contiene dos Articulos lel 296 vy
297), que se refieren a la comisidn de transporte, aungue no es un
contrato diferente del de comisidn. El primero de los preceptos -
citados ordena que "el comisionista que hubiere de remitir efectos
a otro punto deberd contratar el transporte, cumpliendo las cbliga
ciones gque se imponen al cargador". El comisionista puede obrar -
por cuenta y nombre propio o en nombre del comitente, y su "obliga
cidn consiste en contratar el transporte, pero no en realizarlo --
por sf mismo o por medio de sus auxiliares". El otro Articulo, --
copia del Cédigo de Comercic Espafiol, al igual que el precedente -
complementa la expedicidn al obligar al comisionista a asegurar --
los efectos si tiene para ello la dérden y fondos necesarios. En
la comisidn de transporte, "el comisionista queda sometido, ademds
a un régimen especial de responsabilidad mds amplio y riguroso gue

el propio comisionista ordinario”.

V.1.3. Comisidn de Cobranza, Bsta no es upa figura distinta
o conexa de la comisidn, sino una disposicidn que se refiere a los
casos en que el comisionista estd obligado a la cobranza {Articulo
303). En algunos contratos se pacta una prima adicional o mayor a
la usual si el comisionista debe realizar la cobranza de las opera

ciones en que interviene durante el ejercicio de su encargo. HNueg
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tra ley ordena gque si éste no cobra oportunamente o no usa los ~-~

medios legales para conseguir el pago, serd responsable de los --
perjuicios. Pensamos que siempre gue se afiada esta obligacidn el
comisionista, es importante sefalar expresamente en los acuerdos
este deber y la retribucidén que le corresponde por esta actividad

adicional)}

V.1.4. Comisién de Garantia, no esta prevista en la regula--
cién de nuestro contrato de comisién, y por tanto cladsula atipi-
ca, aparece bajo esta denominacidén en el Cédige de Comercio Espa-
fol (Articule 272). La doctrina la conoce como cladsula de star
del credere y el Cddigo Civil Italiano, le dedica el Articule
1736, que usa la expresidn star del creder para encabezarlo. Es-
ta supone que "el comisionista se compromete a responder, total o
parcialmente, del cumplimiento de las obligaciones asumidas con -
quienes contrato en virtud de esta especial respopsabilidad tiene
derecho a cobrar una comisién adicional™,

Esta prima adicional recibe, en la ley espaifiola, el nombre -
de "comisién de garantia", que "puede prestarse por las partes, o
bien, derivar de los usos mercantiles".

Acerca de la naturaleza juridica de este pacto y su relacidn
con el contrate principal, que el comisionista ha concluido con -
un tercero en beneficio del comitente, se han sustentado algunas
opiniones:

El pacto de garantia no hace desaparecer el contrato de co-

misién para dar nacimiento a una figura juridica distinta,

No es una fianza, aungue cumpla una funcidén de garantia, por
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que la obligacidn asumida por el comisionista frente al comi-
tente no es accesoria de la del comprader, ya gque el comisio-
nista puede obrar en nombre propio, en cuyo casc el comprador
no queda ligado con el comitente, sino con el propio comisio-
nista y en cualdquier caso no gozara el comisionista - como el
fiador - de los beneficios de divisidn y excusidn. No es tam
poco un seguro aunque tienda a proporcionar seguridad al comi
tente, porque faltan en ese pacto los clementos caracteristi-
cos de esc contrato. Es sencillamente un pacto contractual
fque Se yuxtapone a la comisidn, ampliando el sistema normal
de responsabilidad del comisionista.{(88)

La opinidn mds gencralizada de la doctrina suele situar al co
migionjsta garante en la calidad de fiador. Asi,pensamos que en ~
nuestro derecho la tipicidad de la figura de la comisidn de garan-
tia exige gue se defina la calidad en que el comisionista garanti-
za, para poder establecer de este modo, el régimen legal aplicable
a su relacidn accesoria. Si la posicidn es la de un fiador o la -
de un deudor solidario, le serdn aplicables todas las normas sobre
el contrato de fian:a que contiene nuestro Cédigo Civil (Articules
2794 a 2855) a falta de una disciplina comercial sobre este nego-~-
cio; o las de las obligaciones solidarias (Articulos 1987 a 2010 -
del mismo ordenamiento). Para pactarse como fianza no se requiere
el consentimiento de comitente, pues puede acordarse unicamente en
tre el comisionista y el tercero {Articulo 2796 del Cédigo Civil).
El comisionista garante tiene, asi, todos los derechos y benefi---
cios que le otorga la ley, salvo renuncia.

( 88) Uria, Rodrigo, Ob.cit., pdg. 549.
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Respecto al contrato de ejecucién de la comisidn, el pacto de fian

za supone un acto juridico distinto que tiene la caracteristica de
tener, respecto al contrato de comisidn, una unidn contractual de
codependencia. No sucede lo mismo si estamos en presencia de una
obligacién solidaria por parte de comisionista, pues en ese caso -
la solidaridad.aparece en el mismo acto en que se obliga el terce-
ro y es parte contractual. Como posibilidad anexa a esta modali--
dad, estimamos gue el fiador o el obligado solidarie puede ser per
sona ajena a las relaciones entre comitente y comisionista. Por -
ejémplo, en tna compafia de fianzas o en un tercero que, obligado
solidariamente, tenga interés juridico en el negocio, como lo es -
una sociedad controladora respecto a las operaciones de su filial.
Cuando es un tercero guien garantiza, estamos frente a otra figura,
no frente a la comisidn de garantia.

Bl premio o comisidn de garantia no sigue la misma suerte que
la remuneracidn principal del contrato de comisidén. El comisionig
ta se hace acreedor a esta comisidn de garantia por el hecho de --
constituirse en fiador o de obligarse solidariamente, sin requerir
que el contrato o negocie encargado se cumpla ¢ que el comitente -

reciba el beneficio econdmico del mandato.

V.1.5. La Subcomisién. El contrato de comisidn, como acto ju
ridico intuitu personae, exige que su cumplimiento lo realice pre
cisamente el comisionista y no otro. Este principio, consagrado -
en el articulo 280, admite dos excepciones: las tareas que se -

encomiendan a dependientes del comisionista y la autorizacidn -
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expresa del comitente para que el comisionista pueda delegarlos.

En nuestra opinidn, el primitivo comisionista puede celebrar
como comitente nuevos contratos de comisidn con otros comisionis-
tas para cumplir - total oparcialmente - el encargo encomendado.
Para esto requiere siempre la autorizacidn del comitente. La fi-
gura aqui descrita se conoce como subcomisién.

Se estima que el concepto de subcontrato puede aplicarse a -
todos los casos de la comisidn, sea ésta representativa o sin re-
presentacidn, y para cualquier acto de comercio que constituya el
objeto mandado. El comisionista puede encargar la realizacidn de
las operaciones que tiene encomendadas a otros comisionistas o --
subcomisionistas, para los que €1 resulta comitente. Estos comi-
sionistas tienen respecto al primero - para ellos comitente - la
resolucidn juridica propia del subcontrato de comisidn que se ri-
ge por las disposiciones de la figura analizada, y sus limites -
son los propios de cualquier subcontratoe. En conclusidn, con la
autorizacidn del comitente, el comisionista puede celebrar contra
tos de subcomisidn en los que delegue total, parcialmente el cun-
plimiento de las obligaciones por &1 contraidas en el contrato --

base de comisidn.

V.1.6. La Comisidn irrevocable. Aunque no estd prevista por
nuestro derecho, creemos que Se debe plantear por aplicacién ana-
18gica de las normas sobre el mandato civil que resultan supleto-
rias de la comisidén. Ademds, nuestras disposiciones de derecho -

mercantil no son ajepnas al concepto de irrevocabilidad. Por ---
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ejémplo la Ley General de Sociedades Mercantiles, en su Articulo -

3% habla de “"inamovilidad" y la Ley de Titulos y Operaciones de -
Crédito, previene el "fideicomiso irrevocable" (Articulo 357-V},

Como secfala el Articulo 2596, el mandato irrevocable resulta
también un mandato irrenunciable para el mandatorio. Agregamos --
que este mandato irrevocable sdlo se produce respecto a poderes o
mandatos especiales.

Por nuestra parte, y contra la opinidn citada, sostenemos que
el mandato irrevocable puede abarcar otros casos distintos a los
sefialados en la Ley. Esta posicidn’ ©parece abrirse campo en la -
jurisprudencia y la doctrina espafiola, con el argumento de que el
derecho a revocar puede renunciarse por pacto, y asi establecerse-
en el contrato. Al parecer , nuestra Suprema Corte no acepta esta
posibilidad en la tesis dictada sobre un caso de comisidn.

"COMISION CONTRATO DE, PUEDE SER REVOCACO UNILATERALMENTE =~

POR EL COMITENTE AUNQUE SE HUBIERE FIJADO UN TERMING DE DURA-

CION DEL MISMO". El otorgamiento de la comisién, al igual --

que el del mandato, descansa preferentemente en la confianza

que el comisionista o mandatario inspira al otorgante de que
ejecutard con fidelidad el encargo, asi, la desaparicidn de
esta confianza en el dnimo del comitente o mandante, hard po-
sible la insubsistencia de la comisién, ain cuando el interés
de aquél siguiera reclamando su cumplimiento y aun cuande no
concluyera su término de duracidén. Por otra parte, el hecho
de que se hubiese fijado un término de duracién del contrato,
ciertamente que demuestra la voluntad de las partes de que el

mismo rigiera durante ese tiempo, pero la cladsula que _—
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contiene tal manifestacién de voluntad, tdcnicamente no po--—
dria considerarse como cldusula que marque la pauta para --
afirmar la irrevocabilidad del contratec sinc que, por el con
trario, si bien es cierto que se fijo en término de duracidn
del contrato, también lo es que se pacto, ademds, que el co-
mitente podria dar por términade el contrato si el comisio--
nista incurria en un incumplimiento del mismo ( cldusula de-
cimo sexta). BEsta cldusula con independencia de que por su
naturaleza la comisidn es revocable, y solamente por excep--
ciones terminantes dela ley es irrevocable, reafirma que el
contrato motivo de este conflicto es de cardcter revocable -
sin que ello sea perjudicado en la circunstancia de que se -
hubiere senalado en el mismo, el término de diez anos de du-
racién. A mayor abundamiento, esta Sala estima que adn cuan
do no se hubiese pactado la c¢itada claisula decimo sexta en
el contrato, si se interpreta en estricto sentido el conteni
do del Articulo 307 del CSdige de Comercio, se llega al cong
cimiento de gue la facultad que el mismo otorga al comitente
no es arbitaria sino que lo costrifiea responder por todas --
las gestiones que ya hubiese realizado el comisionista de ma
nera que, si revoca la comisidn unilateralmente, como es el-
caso, eso no lo podria causar un perjuicio irrevocable al co
misionista supuesto que contaria con accidn para exigir al
comitente una indemnizacidén correspondiente a las gestiones
que, con motivo del contrato, realizé, come lo serian los --
gastos efectuales para el desempefio de lacomisidn y las --

comisiones ya devengadas.



Amparc directo 4724. Casa Neira, $.A. 5 de ---
noviembre de 19792. Unanimidad de 4 votes. Po-
nenete: J. Ramdn Palacios Vargas, secretario:
Pablo Ibarra Férnandez.
Informe 1979, tercera Sala, ndm. 15 pdg. 14.
Otra interesante cuestidn que nuestro Cddigo Civil, no resuel
ve en la posibilidad de pactar la irrevocabilidad o rrenunciabili-
dad de upa comisidén, incluso para casos distintos de los previstos
por la legislacién civil. En 1la doctrina las opiniones estdn di-
vididas.
"El derecho a la revocacién - dice Bauche - es irrenunciable”.(89)
Otros autores, a quienes sumamos nuestro criterio, afirmar --
que "es perfectamente admisible la irrevocabilidad por pacto, siem
pre que no sea contradictoria con la moral".(90) El pacto de no -
revocacidén, sefiala otro autor, "estd autorizado por la considera--
cidn de que es un derecho del mandante gue puede ser renunciado®.
(91 En el Derecho Espafiol, "la Jurisprudencia del Tribunal Su--
premo ha estimado gue puede eliminarse una facultad del comitente
{la de revocar) mediante un pacto en el que se sefiala un plazo de
duracién de la comisidn". El Cédigo Civil Italiano, en materia de
extincidén del mandato (Articulo 1723) - y recuerdese que la comi--
5idn es una especie - admite gue mediante un pacto expreso se pue-

de establecer la irrevocabilidad del mandato.

{ 89) Bauche Garciadiego, Mario, La Pmpresa, Porria, México, 1977
pdg. 264.
( 90) Puig Pefia, Federico, Ob. cit., pdg.264.

( 91) Castdn, Tobefias, José, Derecho Civil Espafiol, Comin y Foral,
Madrid, 1952, pdg. 532.
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En materia mercantil y respecto a la Comisidn, Uria opina que:

el principio legal de la libre revocabilidad puede ser res--

tringido por pacto contractual. La doctrina y la jurispru--

dencia, gue en un tiempo estimardn radicalmente contrario a

la esencia del mandato cualquier pacto restrictivo de la lj-

bre revocabilidad, han ido evolucionando hacia posiciones -
mids abiertas.(92)

La revocabilidad, que es la regla del mandato, no afecta a -
su sustancia ni constituye un requisito esencial e inderogable --
frente a excepcionalisimas circunstancias atributivas de derechos.
La renuncia del derecho de revocacidn es perfectamente compatible
con las particuliaridades del Trdfico mercantil,(g3)

En nuestro derecho, pensamos que puede establecerse la comi-
sidén irrevocable para los casos que sefiala nuestro Cédigo Civil,-
en materia de mandato, y aderas cono resultado de un pacto entre
las partes por medio del cual comitente y comisionista renuncian-
respectivamente a sus derechos a revocar y renunciar la comisidn.
Estos casos de comisién irrevocable pueden ser ampliados en rela-
cidén con los que previene el Cdédigo Civil. Por ultimo no debe de
secharse la anotacidn del Tribunal Supremo espafiol gue, como re--
comendacién o requisito, exige que la irrevocabilidad quede suje-~

ta a plazo.

(92) Uria, Redrigo, Ob.cit., pigs. 551 y 552.
(93) Bérgamo. Llabres, Alejandro, Ob.cit., pdg. 174.
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Respecto a los efectos de que el comitente violara el pacto -
de no revocacidn, hay que distinguir si la irrevocabilidad se es-
tablece en alguno de los supuestos que previene la ley para el po-
der irrevocable (Articulo 2596 del Cédigo Civil}; la revocacidn --
puede anularse por el comisionista, pués sdle la ley puede determi
nar las nulidades. 8§i la revocacidén se pacta por otra causa y s6-
lo contiene por parte del comitente la renuncia al derecho de revo
car, y éste revoca, el comitente tendrd frente al comisionista . la
obligacién de indemnizar por dafios y perjuicios por el cumplimien-

to de una obligacién de no hacer consistente en no revocar.
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CONTRATO DE CORRETAJE

V.2.1. La Exclusiva. Este pacto aparecc en ocaciones en este
tipo de contratos, significa que quien hace el encargo no puede --
contratar a un sequndo corredor para que intervenga por el mismo -
negocio objeto de la intermediacién del primero.

Esta cladsula que beneficia al mediador debe estar sujeta a
un término, por representar una limitacidn a la libertad contrac--
tual al imporner al mediante la obligacidén de no celebrar un nuevo
contrato de corretaje como mediador. Se trata de una obligacidén -
de no hacer.

Arce Gargollo seflala como elemento de vdlidez que el pacto de
exclusiva quede sujeto a un término.

En el caso de que el comitente o mediante incumpla este pacto
es, responsable de dafios y perjuicios al mediador, con fundamento-
en el Articulo 2080 del C&dige Civil, que establece el principic -
general de las obligaciones de no hacer.

El incumplimiento de este pacto, segidn Arce Gargollo, podria
originar que el mediador fuese acreedor a la totalidad o a upa --
parte de la retribucidn si el negocio que se encomendd concluye --
como resultado de la actividad intermediadora del segundo mediador
dentro del plazo fijado convencionalmente.

Sin embargo, el corredor tendra derecho al pago del corretaje
a pesar de que se obtenga un resultado dtil despdes del plazo seﬁg
lado para este efecto, si prueba la relacidn de causalidad entre -

su gestidn y el resultado del contrato concluido.
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v.2.2. El Sucorretaje. El subcorretaje es aquella posibili -=

dad de subcontratar con un tercero la totalidad o parte de la ejecu
cién del encargo.

Antes de explicar el subcorretaje, se hard una breve resefia --
del subcontrato para un mejor entendimiento del subcorretaje.

Diremos que el Subcontrato "es aquel contrato derivado y depen
diente de otro anterior de su misma naturaleza que surge a la vida
como consecuencia de la actitud de uno de los contratos, el cual en
vez de ejecutar personalmente las obligaciones asumidas en el con--
trato originarioc se decide a realizar con un tercero la ejecucidn -
de aquellas en base al contrato anterior del cual es parte" (94)

Las partes en el subcontrato son tres: el primer contrato, el
contratante intermediario, el subcontratante. El consentimiento -
del primer contratante, en la mayoria de los cases se considera un
elemento de validez del subcontrato.

Sus caracteristicas son:

- Es un contrato distinto del contrato bdsico.

- Debe tener la misma naturaleza que el contrato base.

- Por ser el contrato derivado, estd limitado en cuanto a ex—-

tensidn y limites por el contrato bdsico.
- El subcontrato consiste con el contrato bidsico.
Es necesario que el contrato bdsico cumpla con determinados -

requisitos para que sea posible el subcontrato:

( 94) Lépez Vilas, Ramdn, El Subcontrato, Madrid, Tecnos, 1973,
pdg. 193
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El contrato originario debe ser de cierta duracidn, por lo -

que no es posible que se de el subcontrato en contratos de ejecu-
cidén iqstancénea.

El contrato base no debe ser intuitu personae o en su caso,
el primer contratante debe otorgar su consentimiento para que se
de el contrato derivado.

El contrato originario no debe prohibir el subcontrato para
gue se de este.

El contrato base no debe ser de transmisidén de dominio ( o -
contrato dnico).

Nuestro Cédigo Civil reconoce el subcontrato en el arrenda-
miento (Articulo 2480 a 2482); mandato (Articulos 2576); cbra a
precio alzado {Articulo 2646), de igual manera el Cdédigo de Co--
mercio lo autoriza en la comisidén (Articulo 280); transporte (Ar-
ticulo 577), entre otros., Tambidn en contratos atipicos como en
la agencia, @istribucidn y mediacidn.

El contrato de mediacién como acto juridico intuitu personae
exige que su cumplimiento se realice exclusivamente por el media-
dor, pues es elegido tomando en cuenta sus cualidades personales.
Para que surja el subcorretaje, es necesario el consentimiento --
de]l primer contratapnte. Esto por analogia con las normas de la -
comisidn y del mandato, sdlo puede delegarse el encargo con auto-
rizacidn del mandante (Articulos 280 Cdédigo Civil y 2574 del Cddi
go de Comercio respectivamente).

El subcontrato de mediacidén o corretaje {submediacién o sub-
corretaje) se da cuando el mediador, a su vez, se sirve y comenta
con otra persona para emplear asi las posibilidades de conseguir

la conclusidn del contrato que le fue encomendado.



113
Se trata de un contrato dependiente, por lo que estad limitado

por el contrato principal de correduria. En cuanto al submedia--
dor estd ilimitado y le son aplicables las normas a que estd sujeto
el corredor principal. Aquel sélo puedeteclamar su corretaje a ~-

éste, en el caso de que el contrato deseado concluya.

Vv,2.3. Garantia en el Contrato de Corretaje. ELl mediador pue
de prestar garantia por una. de las partes, situacidén que prevee el
Articulo 1763 del Cédigo Civil Italiano.

En nuestro derecho se les prohibe a los corredores piblicos -
garanticen los contratos en que intervengan (Articulo 69 fraccidn
Vv del Cddigo de Comercio}, prohibicién que no es aplicable a los -
mediadores privados, pues cuentan con libertad contractual, 'para
celebrar operaciones relacionadas con su actividad, también puede
percibir una prima adicional para actvar como fiador. Mientras -~
que los corredores puiblicos si realizan actividades ajepas a su --
funcidn desnaturalizan su oficio.

Si el mediador garantiza a una de las partes, tiene derecho a
recibir una remuneracidn adicicnal, su responsabilidad es la de un
fiador o de obligado solidario, después de haberse concluido el ne
gocio, subsiste esta responsabilidad.

El Articulo 1761 del Cédigo Civil Italiano, sefiala gue respon

de de su cumplimiento {del contrate) cuande lo haya garantizade.
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V.2.4. Mezcla de dos Contratos.

Como acto juridico atipico, resultado de la mezcla de dos con-
tratos: Abarca deberes que pertenecen a dos tipos contractuales -~
{por ejémplo, mediacidén - comisidn, que es el mds comdin).

A este respecto, el Articulo 1761 del Cédigo Civil Italiano --
dispone: "el mediador puede tener el encargo de una de las partes
de representarla en el acto relativo a la ejecucidn del congrato --
conéluido con su iptervencidn”.(95)

El mediador - comisionista después de cumplir las obligaciones
propias del corredor; actda como representante de una de las partes,
debiendo cumplir con los deberes gue nacen de un contrato de comi--
s8idn.

Esta modalidad del contrato no puede asumirse en el caso co--
rredor piblico, pues el Articulo 69 fraccidn I, del Cédigo de Comer

cio, les prohihbe ser comisionista.

{ 95) Apud Arce Gargollo, op.,cit.,pdg. 145
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V.2. DIFERENCIAS

Para sefialar las diferencias de ambos contratos, seguiremos -
los siguientes criterios:

a) Por la portacidn de representacidn. El comisionista y man
datario, pueden actuar portando representacidn de quien hace el en
cargo, el mediador no es portador de representacidn.

b) Por la naturaleza de los actos ejecutados; el comisionista
y el mandatario ejecutan actos concretos, aln cuando deben ser ac-
tos de comercio para el caso de comisionista, en cambio el media~--
dor ejecuta generalmente actos materiales y alguans veces juridi--
cas también especificos y concretos.

c) Por las instrucciones recibidas. El comisionista y manda-
tario por lo general reciben instrucciones precisas y determinadas,
aun cuando es posible gue estas sean también facultativas, situa—-~
cién distinta la que se presenta a el mediador, pués en estd gene-
ralmente no se reciben o si se reciben son muy generales o abstrag
tas,

d) El Contrato de Comisidn es un contrato tipico; es decir, -
que su contenido estd, reglamentado por una ley mercantil, en cam
bio el de corretaje es atipico, aunque se le mencione en algunas -
leyes y se le regule a los corredores, porgque su contenido - dere-
chos y obligaciones de las partes - no esta disciplinado en la le-
gislacidn.

e) Por la inclusidn de la modalidad exclusiva, esta modalidad
es muy comin en la mediacidn puede darse en ocaciones por contra--
tos concretos y limitados a cierto plazo. En el mandato y la comi

sidn es dificil la presencia de este pacto.



116
£) Por la actividad encomendada. El comisionista, el manda-
tario contratan ya en nombre propio, ya en el del mandante, pero
sy actuacidn siempre se encamina a obtencr el mayor interés y be-
neficio de dquel. Diferencia importante con el mediador, quien
no interviene en el negocio, sino promueve o busca clientes.

A este respecto el maestro Tena sefiala del mediador que "co-
locado en medio de dos partes que representan intéreses antagdni-
cos su papel consiste en armonizarlas, en conciliarlas y el acer-
carlas hasta lograr su funsidn de sus voluntades en érden a la ce
lebracidn del negocio"(96), si contratara tendria que inclinarse
por alguna de las partes y la imparcialidad en el corredor es un
atributo caracteristico de su funcidn.

También la Suprema Corte de Justicia sefala:

"COMISION Y MEDIACION; SU DIFERENCIA. Son diferentes juridi

camente la comisidn y la mediacidn, pues desde luego se ad-

vierte que en esta \ltima no se ejercita ninguna representa-
cidn y el contrato se realiza directamente entre las partes,

en tanto que aquella se realiza en nombre del comitente, o

por muerte de é1%,

La mediacidn se cumple cuando coincidan las voluntades de -
las partes intéresadas, puestas en contacto por el mediador y el
contrato queda concertade, pués con ello, la finalidad perseguida
se ha conseguido y la misidn del mediador términa con su celebra-

cidn".(97)

{ 96) Tena, Felipe de J., Ob.cit., pdg.135.
( 97) piaz Bravo, Arturo, Ob. cit., pag. 209.
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Algunos autores han asimilado al corredor con el comisionista-
basados en el Articulo 31 del Cdédigo Civil Italiano, el cual sefia-
1la que el corredor que se manifieste a una de las partes el nombre
de la otra, serd responsable de la ejecucidén del contrato, subro--
gdndose al ejecutado en los derechos que asista a aquella contra -
la dltima.

No podemos decir que el corredor es comisionista, porque si -
lo fuera no seria necesaria la subrogacién hecha por el Cédigo Ci-
vil Italiano en todos los derechos, sino que @l corredor contaria
con accidn propia como comisionista.

Bolaffio Ledn (98), sefiala que estd situacidn no influye pa-
ra que el mediador deje de ser proporcional o neutral, lo tdnico -
que sucede es gque una parte no conoce a la otra. El mediador res-
ponderd en el casc de que la parte no coincida no cumpla con su --
obligacidn, lo hard en su calidad de mediador.

g) En cuanto a la formalidad la ley exige que se celebre por
escrito o si es pactado verbalmente, que se "ratifique" por escri-
to antes de que el negocio concluya (Articulo 274 del Cédigo de -~
Comexcio). Poxr lo que se refiere al Contrato de Corretaje no re---

quiere de formalidad alguna.

( 98) Bglafﬁ%o, Ledn, Derecho Mercantil, Madrid, Reus, 1935,
pag. 9.
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CARACTERISTICAS COMUNES

a) Son contratos de gestidn, "significa esto que, mediantemen
te los actos de estos 'mandatorio' tendrdn algin efecto en el pa-
trimonio de su 'mandante'(%9), en consecuencia son normas supleto
rias las normas de la comisidn y el mandato para el contrato de
corretaje.

b} Son contratos onerosos, por su naturaleza, es decir el co
minisonista, el mediador y el mandatario buscan una ganancia por
naturaleza, pues la ley presume gque Son onerosos y excepcionalmen
te gratuitos, si asi se pacte.

c) Son contratos intuitu personae, {(pues la persona que de--
sempefia la actividad es elegida en atencidn a sus anualidades per
sonales), puediendo delegarse ciertas chligaciones si existe a -
este respecto un convenio. Situacidén que se reconoce para la co-
misidn, por analogia se aplica a la mediacidn,

d) El régimen fiscal iguala al comisionista y mediador como
contribuyente de algunos impuestos fedecrales.

asi pldes, se concluye, gue el contrato de Corretaije o Hediaf
cidn cuenta con una fisonomia propia, a pesar de tener semejanzas
muy fuertes con el contrato de Comisidn, también presenta nota-
bles diferencias, que lo hacen una figura contractual SUI GENE--
RIS, por tener particulares bien definidos que lo sefialan como au

ténomo y distinto a las legisladas como tipicas.

{99 ) Arce Gargollo, Op.cit., pdg.104
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En virtud de lo cual el contrato de corretaje o mediacidn es
merecedor de una regulacidn especial dentro del Cédigo de Comercio,
para evitar confusicnes con las figuras a que nos hemos referido y
adin mds evitar con ello se abuse de este contrato disfrazando rela
ciones de otra especie.

e) Son contratos mercantiles por cuando a su objeto son los -
actos de comercio, agregamos la peculjaridad de que nuestra ley vy
la espafiola suman al contrato de comisidn el calificativo de mer--
cantil, término por demds imitil. Ademds su referencia en la frac
cidn XII del Articulo 75 que contiene la descripcién de los actos
de comercio, confirma su categoria de mercantil. Por lo que al Co
rretaje se refiere es mercantil por su naturaleza (Articulo.75, -—
fraccidn XIII) aunque excepcionalmente puede pensarse en un nego--
cio civil en el que el corredor no es profesional y el contrato ~=-

buscado no es comercial.
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Vv.3. SU LEGISLACION EN MEXICO

Se ha intentado a través de los capitulos anteriores, presen-
tar de una manera clara los aspectos mds importantes que componen
a los contratos de coﬁisién y de corretaje distinguiendose de ----
otras figuras juridicas.

Se pretende también, mediante este trabajo, gue el legisla--
dor mexicano tome en cuenta la importancia del Contrato de Correta
je para que lo plasme en el Cdédigo de Comercio y le asigne las ca-
racteristicas que le corresponden como contrato mercantil.

S8in embargo, la prdctica nos muestra que algqunas empresas, pa
ra vender las mercancias que producen, utilizan el Contrato de Co-
rrataje para disfrazar verdaderas relaciones laborales, evitando -
cubrir prestaciones que la ley concede a los trabajadores. Asi, -
lo senala el maestro Nestor de Buen, al decir:

"... en la medida en que el Derecho del Trabajo implica para

los patrones costos y responsabilidades superiores a las que

hayan podido derivar de las relaciones civiles y mercantiles,
el instrumento preferido para eludir esos cargos econdmicos -

ha sido el de disfrazar de contratos mercantiles o civiles a

las relaciones laborales".(100)

La ley laboral ha aceptado que esta situacidn se presenten —-
con mayor frecuencia en determinados casos, el Articulo 285 senala
entre ellos a los agentes de comercio, de quienes nos ocuparemos -

en las lipeas siguientes:

(100} Nestor de Buen, Derecho del Trabajo, Porria, México, 1980,
pag. 439,
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AGENTES DE COMERCIO

Son las personas que de manera permanente y actuando de confor
midad con las instrucciones y lineamientos que les imponen las
enmpresas, se dedican a ofrecer al piblico mercancias, valores
o pdlizas de seguros, por cuyo trabajo perciben una prima cal-
culada sobre el ingreso de las operaciones en que intervienen,
a la que se da el nombre de salario a comisién. (101)

Desde el punto de vista mercantil, el agente de comercio es un
auxiliar independiente del comercio, posicién en la que situa-
mos al mediador o corredor, por lo que le serd aplicable a és-
te, lo que se aplique a los agentes de comercio, siempre y -=--
cuando cumpla con los requisitos gue la ley laboral le sefiala-
Yy que mds adelante mencionaremos.

A este respecto consideramos interesante transcribir una de -—-
las siquientes tesis citadas por el maestro Arce Gardgollo, ---
(102) en relacidn a este punto:

"AGENTES DE COMERCIO, CUANDO SON SUJETOS DE DERECHO DEL TRABA-.
Jo". fLa expedicidén de la Constitucidn de 1917 especialmente -
el Articulo 123, inicid trascendentales reformas a la ledisla-
cidn vigente fundamentalmente en la legislacidm c¢ivil, en los
capitulos relativos al serviclo domdstico, al servicio por jor
nal, al contrato de obras a destajo o precio alzado, al contra
to de aprendizaje, que se reafirmardn y ampliardn con la expe-
dicién de las leyes del trabajo en distintas entidades y se --
(101) De la Cueva, Marjo, El Nuevo Derecho Mexicano del

Trabajo, Porrda, México, 1984, pdg. 526, 527.
{102) Arce Gargolle, Ob.cit., p.p. 221, 223,
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consideraron con la expedicidn de la ley Federal del Trabajo
del 18 de agosto de 1931. La transformacidn de los efectos
de los contratos regidos por la legislacidén ordinaria civil
y mercahtil fue confirmada por las resoluciones de Pleno y -
de la Sala del Trabajo de la Suprema Corte, lo mismo que por
la opinidén de los mejores tratadistas universales del nuevo
Derecho del Trabajo. La legislacidn y la doctrina extranje-
ra se encaminan con toda certeza hacia la tesis de que los -
agentes de comercic pueden ser sujetos de derecho del traba-
jo. La categoria juridica de los agentes de comercio no es
incompatible conla idea de relacidn de trabajo. Bl derecho
del trabajo nacid para el trabajador industrial y lentamente
se fue extendiendo a otras actividades de derecho contempora
neo se ha dado cuenta de que los agentes de comercio pueden
ser sujetos de relaciones laborales y gque cuando las labores
de estas personas se desarrollen en relacidn de subordina--
cidn, tienen el cardcter de trabajadores. Esto es, los au--
xiliares de los comerciantes pueden o no ser trabajadores,
lo cual depende de las condiciones en (ue se presten los ---
servicios; pueden existir, y los hay efectivamente, agentes
de ventas autdnomos o agentes de seguros independientes, ---
pués cuando el agente de ventas o de secguros ejerce su pro--
fesidn de manera exclusiva y constante en favor de uno o -~
mis patrones y estd sujeto a una remuneracién, a comisidn, -
previamente determinada y estd obligado a seguir las instruc

ciones que se le giren, la relacidn juridica es de trabajo.
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Nuestro Cddigo de Comercio reglamenta tres tipos de presta- -

ciones de servicios: la comisidn, los factores y los depen-
dientes. Conviene dejar establecido que no existe oposi --
cién entre el cardcter de mandatario y el de trabajador, —-
asi como también que no existe incompatibilidad entre la --
funcidén mercantil y el derecho del trabajo. El Derecho del
trabajo crea una relacidn entre patrdn y trabajador; el de-
recho mercantil entre el patrén y los terceros; una persona
puede ser sujeto de contrato de trabajo y estar destinada -
su actividad a la ejecucidn de actos de comercio en nomﬁre

y por cuenta de su patrdn; los actos de comercio gue ejecu-
te el trabajador crean relaciones entre los terceros. Los
Comisionistas son personas que ofrecen sus servicios al pi-
blico y en este aspecto son trabajadores libres en posicién
semejante a la de los profesionistas liberales. Los comi--
sionistas, como profesionistas liberales, no son trabajado-
res, pero comc éstos, pueden también llegar a serlo. Las -
ejecutorias pronunciadas por la Cuarta Sala han contemplado
diversos casos de agentes de comercio: vendedores de mdqui-
nas de coser, agentes de seguros, agentes de publicaciecnes,
agentes viajeros, etc., y puede concluirse que de acuerdo

con la jurisprudencia de la Corte los agentes de comercio -
son trabajadores. El contrato de los agentes de comercio -~
tiene modalidades especiales. Si consideramos su origen ,-
constituye una actividad libre: esta encargado de procurar

o concluir negocios para una empresa, pues no tiene obliga-

cidn de proporcionar un nimero determinado de ellos; su  --
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remuneracidn dependerd del volumen de negocios que proponga; "
no estd sujeto a honorarios de trabajoy puede trabajar para

distintas empresas. Pero esta condicidn de actividad libre

se ha vuelto ilusoria. La vida contemporidnea ha ido legando
a los agentes de comercio como transportacién de la institu-
cidn que nos coloca frente al derecho del trabajo. Por otra
parte, los agentes de comercio se han convertido en elemen--
tos indispensables para la venta de productos de la empresa.

£l Derecho del Trabaije es el Derecho comin para las presta--
ciones de servicios. Sus normas alcanzan a proteger a los -
agentes de comercio que no tienen agencia establecida, ni --
son empresarios, ni cuentan con capital alguno. En otras pa
labras, el agente de comercio es trabajador y se encuentra -
protegido por la Ley Federal del Trabajo si se da el elemen-
to esencial de la relacidn de trabajo: subordinacidn (direc-

cién y dependencia) a otra persona o a una empresa”.(103)

AGENTES DE COMERCIQ, CAS0O EN QUE TIENEN EL CARACTER DE TRABA
JADOR. El Derecho del Trabajo es el derecho comin para las
prestaciones de servicios y sus normas alcanzan a proteger a
1os agentes de comercio gue no tienen agencia establecida, -
ni son empresarios, ni cuentan con capital alqunoc. En otras
palabras, el agente de comercio es trabajador y se encuentra
protegido por la Ley Federal del Trabajo, si se da el elemen

to esencial de trabajo que es la subordinacidén {(direccién vy

{103} Arce Gargollo, Javier, Ob,cit., p.p. 221,223.
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dependencia) a otra persona o una empresa, scbre todo si se -
tiene en cuenta que, adn cuando los origenes de tal actividad
dichos agentes tenian libre actividad e independencia econdmi
ca, en la actualidad prdcticamente les han perdido y ello es
indice de gue estamos ante upa transformacién de esa institu-
cidn que nos coloca frente al Derecho del Trabajo, en virtud
de la situacidn de subordinacidén y de dependencia economica -
en que desempefian sus funciones.(104)

E] Articulo 285 de la Ley Federal del Trabajo dice: "Los ~=--
agentes de comercio, de sequros, los vendedores, viajantes, propa-
gandistas o impulsores de ventas y otros semejantes, son trabajado
res de la empresa o empresas a las gue prestan sus servicios cuan-
do su actividad sea permanente, salvo gue no ejecuten personalmen-
te el trabajo o que idnicamente intervengan en operaciones aisla---
das”.

El trabajo de los agentes de comercio y sus similares presen-
tan caracteristicas especiales, sin embarge, al igual que en el --—
caso de los trabajadores, el elemento esencial de distincién lo --
copstituye la subordinacidn, sélo que en el caso de aquellos la --
permanencia de la relacidn a que se refiere el Articulo 285 constji
tuye un elemento que hace presumir su existencia.

En el caso de la representacidén, el podernante tiene derecho
a dar instruccciones en relacidén a la ejecucidn del acto de comer-

cio de que se trate. En cambio, un trabajador esta subordinado --

(104 Arce, Gargollo, Ob. cit., pdgs.221,223
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jur{dicamente al patrdn y deberd ajustarse detalladamente a las -
instrucciones que reciba del patrdn.

En los contratos de trabajo se presenta claramente la subor-
dinacién juridica no asi, en la actividad de algunos agentes de =-
ventas,comisionistasy mediadores, quienes la presentan sin dema--
ciada claridad. En este caso, el Articuloc 285 sefiala que si  se
da permanencia de la relacidén se presumird la existencia de esta-
subordinacidn.

Se niega la existencia de una relacidn de trébajo, cuando --
existe un vinculo temporal para realizar uno o varios actos con--
cretos de comercio {(a lo que se¢ designa operaciones aisladas), ¥
se presume, si el agente se encarga sistemdticamente de su cele--
bracidn, esto es, si el agente esta autorizado a actuar constante
mente en interds de determinada empresa.

A continuacidn se transcriben algunas Tesis importantes de -
la suprema Corte de Justicia de la Nacidn, aplicables a lo mani--
festado.

"El C6digo de Comercio define la comisidn como el mandato --
aplicade a actos concretos de comercio y de sus disposiciones se
desprende que entre el comitente y el comisionista sdélo existe --
upa relacidén del acto o actos concretos de comercio materia de la
materia de la operacidn, por lo mismo, cuando entre las partes --
existe una relacién permanente en 1a'que el supuesto comisionista
ejecuta no une o varios actos Zoncretos de comercic sino un  gran
nimero de ellos y se encarga sistemdticamente de su celebracidn, -
no puede considerarse que se trate de un comisionista sino de un

trabajader, aungue las condiciones en que preste sus servicios no
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correspondan a las del contrato de trabajo tipico de quien presta
.sus servicios en una oficina, fabrica o establecimiento de cual--
quier clase".

Ejecutoria dictada el 7 de noviembre de 1960, amparo directo

4406/1959, Josefina Santizo Morales.

"La comisidén mercantil tiene una marcada diferencia con el -
contrato de trabajo, pues en tanto que aquella se manifiesta
por un acto o una serie de actos, que sdlo accidentalmente -
crean dependencia entre comisjonistas y comitente, que duran
sdlo el tiempo necesario para la ejecucidn de estos actos, -
en el contrato de trabajo esa dependencia es permanente, su
duracidn es indefinida o por tiempo determinado pues indepen
dientemente del necesario para realizar el acto materia del-
contrato, siendo la caracteristica esencial de este dltimo -
contrato la dependencia econdmica gque existe entre la empre-
sa vy el trabajador. De modo que si el comisionista sdlo --
puede ocuparse de Otros, Se encuentra en una sujecidn y de--
pendencia que dan a su contrato las caracteristicas de un --
contrato de trabajo".

Apéndice al Seminario Judicial de la Federacidn de 1917 a -
1965, quinta parte, México, 1965, pdg. 192,

El maestro De la Cueva (109, sefiala que para determinar si:se

trata de una relacidn laboral debera considerarse:

Que la prestacidén del trabajo sea personal. Si el agente de

{105) pe 1la Cueva, Mario, Ob.cit., pdgs.532,533.
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comercio, recibe mercancia y la distribuye a otros trabajadores,
podrd su empresa si dispone de eclementos propios suficientes para
cumplir las obligaciones derivadas de la relacidn con los trabaja
dores.

A este respecto, el maestro Nestor de Buen (109, sefala que-
el trabajador podrd inveocar lo que dispone el segundo pdrrafo del
Articulo 10 de la Ley Federal del Trabajo ("si el trabajador, con
forme a lo pactado o a la costumbre, utiliza los servicios de --
otros trabajadores, el patrdén de dgquel, lo serd también de -—w--
estos").

Que la actividad del agente al servicio de la empresa sea --
permanente, no ddndose para uno o varias relaciones aigladas, en
los términos sefialados.

El sefialamiento que hace el Articulo 285, "de los trabajos -
seme jantes", prevee que pueden darse relaciones laborales enmarca
das como contratos mercantiles, las que no dejaran de serlo, si
presenta las cuestiones sefaladas lineas atras.

En concordancia a esto se cita la exposicidn de motivos que
elabord la comisidn redactora de las reformas constitucionales -
de 1962, que dice:

"Desde hace aprdximadamente treinta afies, los conceptos de -
comisidn mercantil y agente de comerciec, han sufrido una transfor
macion fundamental, consistente en el proceso que generalmente se

conoce con el nombre de proletarizacidn del trabajo. En el siglo

{106} De Buen, Nestor, Ob. cit., pdg. 445.



129
pasado y en los primeros afios de éste, los comisionistas se asimi-
laban a las llamadas profesiones liberales, pero en el curso de --
los dltimos afies nacid una situacién nueva: algunas personas se de
dican , de manera principal o exclusiva, sujetas a instrucciones -
precisas, a la venta de productos o efectos de comercio por cuenta
de alguﬁa empresa. En estas condiciones, la equiparacidn de estas
personas c¢on los profesionistas liberales ya no podia hacerse, ---
pues la relacidn juridica se habia transformado, constituyendo una
relacién de trabajo. No debe olvidarse que el derecho del trabajo
tiene como misidén proteger el trabajo humano; de ahi su fuerza ex-
pansiva, que rompid¢ limites origimarios, extendiéndose de la indus
tria al comercio y a los empleados; su evolucién no estd concluida
perc en el momento en que se presenten nuevas relaciones juridicas,
idénticas o andlogas a las protegidas por la ley, se hace indispen
sable extender la legislacidn, (107)

La forma de pago del salario no sirve como criterio de distip
cidn entre el contrato de trabajo y de los gue no lo gon.

"El salario puede establecerse en base a una prima (comisidn)
proporcional sobre el precio de venta o por unidad vendida, sobre
el pago inicial o sobre los pagos periddicos o dos o las tres de-
dichas primas".(108) por lo que el salario como prima consistente-
en un porcentaje que se fija convencionalmente cada una de las ope

raciones que lleve a cabo el trabaijador.

(107) De la Cueva Mario, Op. cit. pdg. 529
(108) pdvales, José, Derecho del Trabajo, Porrida, México, 1985,
pdg. 334.
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Son tres tipos de primas:

- Sobre el valor de la mercancia vendida o colocada o prima -

Unica, generalmente se da en operaciones efectuadas de conta-

do.

- Sobre el pago inicial de ventas en abonos o a plazos.

- Sobre los paqos periodicos, también sc da en ventas en abo-

nos o a plazos. A

Este contrato podra presentarse en algunos casos, como dig---
fraz de una relacidn de trabajo, en dicho caso para determinar que
se trata de esta relacidn, deberdn considerarse los puntos también
a los mediadores.

Debe mencionarse que no se intenta trasladar el contrato de -
corretaje a la Ley Federal del Trabajo o que este desaparezeca, --
como contrato mercantil, sino contrariamente, que conserve su fiso
nomia propia, pero en forma tipica legalmente y que cuando no pre-
sente carateristicas como contrato mercantil, determinar segin los
criterios, si se trata de una relacién de trabajo.

Aunque gran parte de la doctrina actual considere que el con-
trato de corretaje tiene una fisonomia propia como una figura con-
tractual sui generis, subsisten algunas opiniones gue lo asimilan
a otros contratos tipicos, como la comisidn, el mandato o la pres-
tacidén de servicios. En la doctrina italiana, principalmente, no
faltan autores que le niegan cardcter contractual y hablan de una-
relacién de mediacidn, como antes explicamos.

por parte de la legislacidn comparada, el corretaje ha sido -
reglamentado en el Cédigo Civil Italiano, en el Alemdn y en el —--

Suizo de las obligaciones. Esto dispone que las particuliaridades
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del contrato han merecido una normativa propia, distinta a la del

mandato, la comisidén o la prestacidn de servicios.

En nuestro derecho el contrato es atipico, pues sus caracte-
risticas y la prdctica comercial le conceden ya una tipicidad so-
cial, con particuliaridades bien definidas como figura autdnoma y
distinta de las legisladas como tipicas.

En lo que concierne a las normas supletorias, Uria expresa:
a falta de regulacidn legal en la prdctica habrd de estar, espe-
cialmente en orden al contenido y efectos del contrato, a lo que
establezcan los usos del comercio y las normas del contrato de co
misidn que puedan ser aplicadas por analogia. (109

Creemos que la comisidén, el mandato y la prestacidn de servi
cios resultan contratos andlogos. El primero por el marcado ca--
rdcter mercantil de la mediacidn; el mandato como gendro de los-
contratos de gestidn por cuenta ajena: y la prestacidén de servi--
cios por el contenide de algunas obligaciones del corredor que re
sulten actos materiales, no juridicos. No debemos dejar de men-—
cionar la importancia gue para este contrato tienen los usos mer-
cantiles - en lo que debe determinar de qué plaza son dichos usos
- vy la rgulacién de los corredores pliblicos que nuestra ley con--

tiene.

(109) uvria Rodrigo, Ob.cit., pdg. 555.
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CONCLUSIONES

PRIMERA., Del andlisis histdrico se desprende que originaria-
mente la comisidn y la mediacidn eran una profesidn libre, las que
paulatinamente se fueron convirtiendo en oficios piblicos, llegan-
dose a prohibir su ejercicio libre, aunque posteriormente vuelve a

permitirse su practica.

SEGUNDA. En nuestra legislacidn sdlo se regula al Contrato
de Comisidn y el corredor pidblico, a quien se le atribuye la fun-
cién de perito mercantil y la de fedatario, en cuanto a los corre-
dores privados o mediadorcs cuyo papel es facilitar la contrata--
cidn entre futuras partes, se encuentran reconocidos y autorizados

implicitamentc por el Articulo %3 del Cdédigo de Comercio.

TERCERA. En cuanto a la denominacidn de estas figuras juridi
cas optamos por el manejo de los términos de contrato comisién o
mandato vy corretaje o contrate de mediacidn, como sindnimos, uso

que se les d@a a través del presente trabajo.

CUARTA. Los Contratos de Comisidén y de Corretaje o Hediacidn
se ubican dentro de los contratos de gestidn de intéreses ajenos,
y se distinguen en que el comisionista actua por cuenta del comi--
tente (con o sin representacién). El corredor puede actuar por -
cuenta de una o de ambas partes, pero no interviene en el negocio

como el comisionista.
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QUINTA. Estas figuras negociables presentan la siguiente di-
ferencia: la comisidn implica, la realizacidn de actos juridicos -
concretos calificados como mercantiles, pero con el cardcter de su
bordinados o accesorios de los actos juridicos encargados; la me--
diacidn o corretaje se refiere a actos materiales y algunas veces
a juridicos, tambidn especi{ficos y concretos; una vez que el acto

se ejecuta los contratos guedan sin materia.

SEXTA. Si bien es cierto que los contratos presentan una ti-
picidad social, es evidente que las caracteristicas del contrato -
de Corretaje lo distinguen de otras figuras afines, otorgdndosele
una fisonomia propia, que lo hace merecedor de una regulacidén por

parte del Cddigo de Comercio,

SEPTIMA. En cuanto a la polémica, en relacidén a determinar -
si el mediador es comerciante o es un auxiliar del comercio, se sg
fiala que la diferencia entre ellos, es que el primero es un inter-
mediario que facilita la celebracidn de negocios, quien requiere -
de la prestacidn de los servicios personales del mediador para ce-~
lebrarlos. El mediador no adquiere, ni compra mercancia, sélo ==
acerca a las partes para que ellas contraten atendiendo Su propio-
intéres, con la dpica finalidad de obtener una retribucidn por su
actividad intermediadora. Es importante también subrayar que el
propio Articule 51 de nuestro Cddigo Mercantil, lo seflala como ~--

agente auxiliar del comercio y no come comerciante.
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OCTAVA. El comisionista y el corredor se ubican dentro de --

los auxiliares independientes del comerciante, pues no se encuen=-
tran supeditados a ningin comerciante determinado y despliegan su
actividad a favor de cualquiera gue lo solicite. Esta es una de
las principales caracteristicas que distinguen una relacidn labo--

ral y una mercantil.

NOVENA. La Ley Laboral designa a los auxiliarcs del comercio,
come agentes de comercio.
Cuando ¢l agente de comercio actda en forma constante en intéres -~
del mandante y no en actos concretos de comecio, conforme al Arti-
culo 285 del Cédigo de Comercio estaremos en presencia de una rela

cién laboral y no frente a un contrato mercantil,

DECIMA. BEs necesario que el Cédigo de Comercio contenga una
regulacidn del Contrato de Corretaje o mediacidén como lo hace con
el Contrato de Comisidén, toda vez que la prdctica nos reporta que
es utilizado para disfrazar verdaderas rclaciones laborales.

De lo contrario elpatrdn continuard evitando cubrir responsabilida

des que la Ley Federal del Trabajo le impone-

ONCEAVA, El Contrato de Corretaje serd mercantil, cuandeo el
mediador, sea un intermediario esporddico, en cambio serd un con--
trato de trabajo si se autoriza al agente a actuar en forma cons--
tante en intéres del mandante, ddndose permanencia en la relacidn,
que hara presumir la existencia de subordinacidén (eclemento distin-

tivo de la relacién de trabajo.
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