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INTRODUCCION

Podemos afirmar que el desarrollo de México depen-
de, actualmente, en gran medida del desenvolvimiento de su
comercio exterior, cuyo reto a vencer es diversificar 1la
venta al extranjero de productos manufacturados.

En los fGltimos afios, se ha logradeo superar las
ventas de productos no petroleros, lo que ha permitido a
nuestro pais determinar nuevos rumbos hacia un crecimiénto
de su comercio exterior.

Bajo estas circunstancias y ante la inminente ce-
lebracién de un tratado de libre comercio entre Méxicoe, Ca-
nad4d y Estados Unidos, es necesario que los importadores y
exportadores nacionales cuenten con los instrumentos juri-
dicos necesarios que les permitan resolver cualquier pro-
blema gue se les presente en sus operaciones de comercio
internacional.

Es importante gque las personas involucradas con el
comercio exterior cuenten con asesoria juridica especiali-
zada, desde la elaboracién del contrato respectivo, hasta
la solucién de una controversia en caso de que ésta llega-
ra a suscitarse.

Es asi que consideramos, que en los contratos de
compraventa internacional de mercaderias no debe faltar, a-
demAs de los requisitos esenciales y de validez, la mencién
de los términos internacionales a que se habran de ajustar
y la cliusula compromisoria.



La clé&usula compromisoria y el compromiso, como
trataremos en este trabajo, son el preambulo del arbitraje,
el cual a nuestro parecer, es la manera idénea de solucio-
nar los conflictos gue en cuestiones de comercioc interna-
cional se presenten.

En efecto, el arbitraje comercial internacional
representa en muchos casos, la mejor forma de resolver las
diferencias existentes entre las personas relacionadas con
el trafico internacional, que les permiten utilizar reglas

uniformes y adecuadas para el caso concreto.

El arbitraje comercial internacional, pretende que
el procedimiento sea &gil, pactando en la mayoria de los
casos la renuncia a los recursos, pudiendo las partes haber
convenido en la cliusula compromisoria o en el compromiso,
el procedimiento a sequir.

Siendo valido también, que las partes comparezcan
por escrito resaltando que existen organismos arbitrales
como la Comisién para la Proteccién del Comercio Exterior
de México, que prestan su servicio gratuitamente, lo cual
se refleja en un beneficio econdémico para las partes.

La importancia de la cliusula compromisoria como
presupuesto del arbitraje, radica en que es el mejor momen-
to para celebrarse, ya gue las partes se encuentran con el
mejor &nimo de soluciocnar pacificamente cualquier diferen-
cia que pudiera surgir, sin la alteracidn natural que con-~
lleva una controversia.

Por cuanto al compromiso como antecedente del ar=-
bitraje, aun cuando ha surgido ya la controversia al momen-
to de celebrarse éste, siempre existird& la intencién de las
partes de solucionar sus diferencias.
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Trataremos en el primer capitulo de este trabajo,
conceptos fundamentales para el desenvolvimiento del mismo,
como lo son la definicién del contrato, sus elementos y los
criterios de distincién de 1los contratos civiles y
mercantiles.

En el siguiente apartado, abordaremos lo referen-
te al contrato de compraventa tanto civil como mercantil,
destacando de este Gltimo las particularidades del comer-
ciante.

En el tercer capitulo intentaremos establecer la
importancia de la utilizacién de los Términos Internacio-
nales de Comercio (INCOTERMS), en los contratos de compra-
venta internacional, como reglas reconocidas mundialmente
que permiten la aplicacién de criterios uniformes en opera-
ciones de comercio internacional.

Asi también, trataremos los aspectos mas impor-
tantes de la Convencién de Viena sobre Contratos de Compra-
venta Internacional de Mercaderias, que ademads de contener
disposiciones de suma relevancia, destaca por haber sido
ratificada por nuestro pais.

En el capitulo cuarto, que consideramos es el pun-
to medular del presente trabajo, pretendemos que se consi-
dere a la cliusula compromisoria y al compromisco arbitral
como elementos indispensables para el desarrollo armonioso
de las relaciones comerciales internacionales.

En este mismo capitulo, también resaltamos la
trascendencia del arbitraje, las ventajas que trae consigo

tal procedimiento asi como algunas de sus peculiaridades.
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Finalmente, en el capitulo quinto procuraremos dar
una visidn general de la Comisién para la Proteccién del
Comercio Exterjor de México, en su labor de Arbitro conci-
liador en materia internacional.

Independientemente de ser este trabajo un requi-
sito para obtener el titulo de Licenciado en Derecho, tiene
como finalidad principal la de incitar inquietudes para el
estudio de cuestiones Jjuridicas relacionadas con el
comercio internacional, que hoy, mds que nunca requiere de
nuestra mayor atencién.
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CAPITULO I

CONCEPTOS PRELIMINARES

1. CONTRATO
a) Definicién.

En el derecho actual la fuente de las obligaciones
por excelencia es el contrato, de ahi deriva su importancia
por definirlo en virtud de gque éste de alguna mahera se en-
cuentra inmerso en nuestra vida cotidiana, ya que con el
simple hecho de adquirir cualquier mercancia estamos efec-
tuando un contrato.

El C6digo Civil de 1884 en su articulo 1272
indica:

"Contrato es un convenio por el gue dos © mis per-
sonas se transfieren algin derecho o contraen alguna obli-
gacién.®

Es menester sefialar que el C&digo Civil de 1884 no
manifiesta qué debe entenderse por convenio, sin embargo,
de la definicién dada se desprende gque al igual que el C6-
digo de 1928, que m&s adelante analizaremos, considera a
éste como el género y al contrato la especie.

El Cédigo Civil para el Distrito Federal (C6digo
de 1928) define claramente al contrato en su articulo 1793,
relacionado con el articulo 1792 que indican.



_"Art. '1792.~ Convenio es el acuerdo de dos O mis
personas para crear, transferir, modificar o extinguir o-
bligacjones."

YArt. 1793.~ Los convenios que producen o trans-
fieren las obligaciones y derechos toman el nombre de
contratos.”

De lo que se desprende, como sefiala el Lic. Ramén
S&nchez Medal "que el contrato es la especie y el convenio
el géneroh.l

Cabe mencionar que los contratos no sdlo son fuen-
te dé las obligaciones sino, como se establece en la defi-
nicién de la ley, también producen y transfieren derechos.

) La doctrina, en general, coincide con la defi-
nicién legal de contrato como el Lic. Ernesto Gutiérrez y
Gonzdlez que define al contrato como "el acuerdo de dos o
m&s personas para crear o transferir derechos y
obligaciones".?

Sin embargo el Lic. Gutiérrez y Gonzdlez propone
una nueva definicién de convenio ya que a su parecer en es-
ta figura juridica no sélo se crean, transfieren, modifican
© extinguen obligaciones sino que también se conservan de-
rechos y obligaciones, en razén de que &l considera gue me-
diante un convenio se puede pactar la conservacién de dere-
chos y obligaciones y tal conducta no se puede asimilar a
ninguna de las otras establecidas en el articulo 1792 del
Cédigo Civil, por 1lo que sefala que dicho articulo debe
establecer:

"Convenio es el acuerdo de dos © mids personas para
crear, transferir, conservar, modificar o extinguir dere-
chos y obligaciones."3



Nos adherimos a 1la opinién del Lic. Gutiérrez Y
Gonzdlez y aungue no lo comenta creemos conveniente, como
lo propone, gque en la definicién legal no sélo se contem—
plen las obligaciones sino también los derechos.

Por otra parte, el Lic. Miguel Angel 2Zamora y
valencia también se une a la definicién legal y propene
tres acepciones de contrato, como acto juridico, como norma
individualizada y como documento,

En primer término define al contrato como acto
juridico: "es el acuerdo de voluntades conforme a lo dis-
puesto por un supuesto para producir las consecuencias de
derecho consistentes en crear o transmitir derechos y obli-
gaciones de contenido patrimonial®

Al referirse al contrato como norma Jjuridica
indica: "la consecuencia del acto juridico contractual
puede considerarse como norma de la cual se originan dere-
chos y obligaciones para las partes que forman parte del
mismo".

Finalmente el contrato como documento indicando
que con ello se refiere: "al documento o al conjunto de
signos sensibles que es el efecto del proceso contractual y
el cual comprende la voluntad de los intervinientes y donde
se manifiestan los pactos o cliusulas de la norma indivi-
dualizada®.4

Al consultar la opinién del Lic. Manuel Borja
Soriano no encontramos una definicién propia ni su adhesién
expresa a la definicién legal, (aungue tampoco se pronuncia
en contra de la misma) sin embargo, en su obra hace
referencia a la definici6n de contrato de Colin y Capitant,
misma que a continuacién transcribimos:
3



“El contrato o convenio es acuerdo de dos o varias
voluntades en vista de producir efectos Jjuridicos.
Contratando, las partes pueden tener por fin; sea crear una
relacién de derechos; crear o transmitir un derecho real o
dar nacimiento a obligaciones; sea modificar una relacién
preexistente; sea en fin extinguirla."5

Estos juristas de acuerdo a su definicién parecen
no distinguir entre contrate y convenio y sefialan que 1la
distincién entre los contratos y los convenios no tiene si-
no un interés de terminologia e indican que las mismas re-
glas generales se aplican a los unes y a los otros.

b) Elementos del contrato.

La doctrina en general considera que el contrato
estd constituido por dos tipos de elementos: elementos de
existencia y los elementos o requisitos de validez.

Los _elementos de existencia son aquellos gque si
falta alguno el acto no puede ser concebido y se consideran
el consentimiento, el objeto y algunos juristas consideran
dentro de este apartado a la solemnidad, aungue é&sta solo
es aplicable a determinados contratos (verbigracia el ma-
timonio).

Por lo que respecta a los elementos o requisitos
de validez, son aguellos en los que el acto existe pero
cuando falta alguno el contrato es nule © anulable y a
saber son los siguientes:

Ausencia de vicios de la voluntad, fin o motivo
determinante licito, forma (en los casos que la ley asi 1lo
requiera) y capacidad.



Estudiaremos brevemente cada uno de los elementos
citados anteriormente y su repercusién en los contratos.

CONSENTIMIENTO. Se considera como el acuerdo de
voluntades para crear o transferir obligéciones y derechos
entre las partes, a decir el Lic. Ramén S&nchez Medal se ha
de entender en dos sentidos: "como voluntad del deudor para
obligarse y como cConcurse o acuerdo de voluntades".6

La voluntad es el acto de una persona de querer
algo, para que pueda existir el consentimiento es necesario
que las voluntades se hayan exteriorizado, se hayan decla-

rado.

En el consentimiento existen dos estadios previos:
la oferta (técnicamente policitacién, "A" propone) y la
aceptacién ("B" acepta).

Este periodo precontractual es b&sico para llevar
a cabo una correcta interpretacién del contrato.

Dentro de este periodo precontractual cobra suma
importancia la autonomia de la voluntad ya gque en este
momento las partes, al menos tebricamente, gozan de plena
libertad.

El consentimiento puede manifestarse de manera ex-—
presa (palabras, escritos, signos inequivocos), o de manera
tacita por medio de hechos o actos que autoricen a presumir
la manifestacién de la voluntad.

La oferta podri efectuarse entre presentes o per-
sonas que se hallen en comunicacién inmediata verbigracia
via telefénica. Si esta oferta fuese realizada sin plazo la
aceptacién deberd ser inmediata ya que de lo contrario el
oferente o policitante queda desligado de su oferta. Si 1la
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oferta fue hecha con plazo se deberd esperar el oferente a
que se cumpla el plazo (Arts. 1804 y 1805 del cédigo
civil).

Puede darse la oferta entre no presentes y serd en
comunicacién mediata, verbigracia por via epistolar o tele-
grdfica, si esta oferta se hiciere sin fijar plazo el
oferente deber& sostenerla durante tres difas, amén del
tiempo que se necesitare para gque se reciba la comunicacién
correspondiente (Art. 1806 C&digo Civil}.

La aceptacién debe ser lisa y llana por lo tanto
cuando la aceptacién modifica la propuesta debe tenerse co-
mo una nueva oferta (Art. 1810 C6digo Civil)

El oferente puede retractarse siempre y cuando la
retractacién llegue al destinatario de la oferta antes que
la oferta misma, esto no es posible que se dé entre presen-
tes por la naturaleza misma del acto (Art. 1810 Cédigo
civil).

Para determinar el momento y el lugar en que se
perfecciona el contrato entre ausentes existen cuatro
sistemas:

1.~ DECLARACIQN. Considera que el contrato per-
fecciona cuando el destinatario declara gue acepta.

2.~ EXPEDICION. De acuerdo a este sistema el
contrato se perfecciona desde el momento en que el aceptan-
te de la oferta pone en el correo o envia al oferente su
respuesta para dar a conocer su aceptacién, este sistema es
adoptado por el Cédigo de Comercio.



3.~ RECEPCION, El contrato se tiene por ce-
lebrado cuando llega a manos del proponente la aceptacién,
este sistema es el que sigue el Cédigo Civil.

4,.- INFORMACION. Segun éste se tiene por perfec-
cionado el contrato hasta que el solicitante tiene conoci-
miento de la aceptacién.

OBJETO. El objeto de los contratos se desprende
de la definici6én misma del contrato y consiste en producir
o transferir obligaciones y derechos (Art. 1793 del Cédigo
civil), algunos autores como el Lic. Ramén S&nchez Medal? y
el Lic. Manuel Borja Soriano® esto debe considerarse como
el objeto directo del contrato y el objeto indirecto que
consiste en lo sefialado por el Art. 1824 del C6digo Civil.

“"Art. 1824 Son objeto de los contratos:
I. La cosa que el obligado debe dar.

II. El hecho que el obligado debe hacer o no
hacer."

El Lic. Sanchez Medal considera que el objeto
indirecto o mediato de los contratos también puede consis-
tir en la prestacién de una cosa (Art. 2011 del C6édigo Ci-
vil) o la prestacién de un hecho (Art. 2027 y 2028 gdel C&—
digo civil).

Por lo que respecta al objeto indirecto de presta-
cién de cosas, el articulo 2011 del Cédigoe Civil precep-

tua que puede consistir:

“I. En la traslacién de dominio de cosa cierta.



- II, En 1a enajenacién temporal del uso o goce
de cosa cierta.

III. En la restitucién de cosa ajena o pago de
cosa debida." ’

Por otra parte, la prestacién de un hecho  puede
tratar en que el deudor haga o no haga algo determinado
(Art. 2027 y 2028 del Cédigo Civil).

El Art. 1825 del Cédigo Civil preceptda que la co-
sa objeto del contrato debe:

Primero. Existir en la naturaleza, esto es que la
cosa debe ser perceptible para los sentidos, no obstante,
en el articulo 1826 del Cé6digo cCivil se prevé la po-
sibilidad de que las cosas futuras, salvo excepciones pue-
den ser objeto de contrato (compra de esperanza y compra de
cosa esperada).

Segundo. La cosa debe ser determinada o determina-
ble en cuanto a su especie, ello obedece a que como acerta-
damente comenta el Lic. Borja Sorianoc "si el objeto de la
obligacién no estuviese determinade sino en cuanto su géne-
ro, por ejemplo, si el deudor se ha obligado a entregar un
animal, sin decir de que especie; porque el deudor podria,
sin salirse de los términos del contrato entregar al acree-
dor un animal de ningtn valor o aun un animal nocivo."?

También deberd observarse, aln cuando no se preci-
sa en la ley, que sea determinada o determinable por cuanto
a la cantidad ya que podria dar lugar a gque si una persona
se comprometié a entregar frijol solo entregara unos granos
de é&ste y no incumpliera el contrato.



Por Gltimo, la cosa objeto del contrato debe estar
en el comercio, conforme al articulo 748 del Cédigo. Civil
las cosas pueden estar fuera del comercioc por su naturaleza
o por disposicién de- la ley.

De acuerdo al articulo 749 del C6digo Civil las
cosas gque estin fuera del comercio por su naturaleza son
aquellas gue no pueden ser posefdas por algin individuo ex-
clusivamente, como por ejemplo el aire, las nubes, el mar,
etc. ; por disposicién de la ley estsn fuera del comercio,
las que ella declara irreductibles a propiedad particular,
tales como las funciones pGblicas o las que forman parte

del dominio piblico.

Por lo gue se refiere al objeto-hecho del contrato
&éste puede se positivo, consistente en hacer una cosa o he-
gativo consistente en no hacer determinada cosa, pero con-
forme a la ley &ste debe ser posible y licito.

La imposibilidad del hecho consiste en que éste no
puede existir porque no es compatible con una ley de la na-
turaleza o con una norma juridica que debe regirlo necesa-
riamente y que constituye un obst&culo insuperable para su
realizacién (Art, 1828 Cédigo civil).

En lo relativo a la ilicitud, el hecho ilicito es
aquel que contradice las leyes de orden plblico o las bue-
nas costumbres. A decir del Lic. Ramén Sa&nchez Medal "por
normas de orden pGblico han de entenderse las relativas a
la organizacién politica, a la organizacién judicial, al
régimen de bienes inmuebles, a la capacidad y al estado de
las personas Y, en general, las normas de Derecho PGblico o
las normas de Derecho Privado gue tengan caricter de impe-
rativas o de prohibitivas",610



La ley no ha definido lo que debe entenderse por
"huenas costumbres" aunque la doctrina identifica dicho
concepto con los principios morales imperantes en un pais y
época determinados. ’

ELEMENTOS O REQUISITOS DE VALIDEZ.
VICIOS DE LA VOLUNTAD.

Cuando no existe libertad para decidir o la con-
ducta de quien celebra el contratc no es clara o hay falta
de conocimiento al efectuar el acto, se dice que la volun-
tad estd viciada, asi el vicio puede afectar a la inteli-
gencia (error o doleo) o la voluntad (violencia) o que afec-
te a una y a otra facultad (la lesién).

Atento a lo preceptuado por el articulo 1795 frac-
cién II, la aparicién de cualquiera de estos vicios puede
invalidar el contrato, y de acuerdo al articulo 2286 lo
afecta de nulidad relativa.

El error, "Se entiende por error la opini6n subje-
tiva contraria a la realidad o la discrepancia entre la vo-
luntad interna y la voluntad declarada a decir de
Saleilles"1l,

En opinién del Lic. Manuel Borja Soriano "existen
tres grados de gravedad o clases de error que son el error
obsticulo, el error nulidad y el error indiferente",12 a
éstos tres el Lic. Ramén Sanchez Medal agrega uno m&s que
es el error rectificable.l3

o_0O erro edient es aguel
que recae sobre la naturaleza del contrato o sobre la
identidad de la cosa, por ejemple "A" cree que estd
celebrando un contrato de compraventa con "B" y éste cree
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que es. un contrato de donacién o bien "A" cree que-estd
comprando una casa Y en realidad "B" le estad ‘vendiendo un
terreno.

El etrbr obstdculo impide la formacidén del contra-
to en virtud de que hace inexistente el consentimiento.

Error nuljdad o error vicio. Este tipoc de error

puede residir en un error de hecho o en un error de
derecho; en el primer caso, "A" compra a "B" una escultura
creyendo que es de Rodin pero en realidad es de un autor
anénimo, en el segunao supuesto "A" vende a "B" que es ex-
tranjero un terreno que se encuentra en una faja de 40 kms.
en la playa. Al respecto el Coédigo Civil en el articulo
1813 indica gque este tipo de "error" invalida el contrato
cuando recae sobre el motivo determinante de la voluntad de
cualgquiera de los que contratan, si en el acto de 1la
celebracién se declara ese motivo o si se prueba por las
circunstancias del mismo contrato gue se celebré éste en el
falso supuesto gque lo motivé y no por la otra causa.

Error indiferente. "Es aquel que recae sobre
cualidades secundarias del objeto, sobre motivos no deter-
minantes de la voluntad".l4 Este error no afecta la validez
del contrato y generalmente sdlo se contrata en condiciones
menos favorables de las que originalmente se pensaba, por
ejemplo "A" celebra un contrato de arrendamiente en cardc-
ter de arrendatario creyendo que el inmueble gue ocupari se
encuentra alfombrado y en realidad tiene pisos de congo-
leum.

Error rectificable o de cdlcule. No anula el con-

trato y conforme al articulo 1814 sélo da lugar a que se
rectifique, por ejemplo, "A" vende a "“B" un kilogramo de
frijol y s6lo son 900 gramos, por lo que deberd darle la
diferencia.
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El dolo. El articulo 1815 del Cédigo Civil acer-
tadamente lo define: "Se entiende por dolo en los contra-
tos, cualquier sugestién o artificic que se emplee para in-
ducir a error o mantener en &l a alguno de los contratan-
tes",

La doctrina reconoce diversos tipos de dolo, tales
como el dolo incidental y el dolo principal, asi como el
dolo bueno y el dolo malo.

El dolo principal es aquél que ha tenido como con-
secuencia resolver a una persona a contratar, sin el cual
no hubiera contratado, en tanto, el dolo incidental no ha
tenido ese resultado, sin embargo ha dispuesto a la persona
a contratar bajo condiciones mis desventajosas que las que
hubiere aceptado sin éste.

El dolo bueno se considera como aquellas maniobras
que realizan algunas personas (generalmente los comercian-—
tes) en exagerar sobre cualidades o el valor de un produc—
to, sin &nimo de causar dafo, y el dolo malo, por el
contrario siempre tendri la intencién de causar un perjui-
cio.

La mala fe. Aunque algunas veces se prestan a
confusién los conceptos de dolo y mala fe, la ley los defi~-
ne claramente y respecto de esta dltima el Art. 1815 del
cédigo Civil nos dice: "Se entiende por dolo en los contra-
tos.... y por mala fe la disimulacién del error de uno de
los contratantes, una vez conocido". Es decir, el dolo es
una conducta activa, y la mala fe una conducta pasiva.

Los efectos que tienen ambos vicios se encuentran
determinados por el Art. 1816 del Cédigo <Civil cuando
indica: "El dolo o la mala fe de una de las partes y el do-

12



lo que proviene de un tercero, sabiéndolo aquella, anulan
el contrate si ha sido la causa determinante de este acto
juridico”.

Asi también el articulo 1817 del Cédigo Civil es-
tablece: "Si ambas partes proceden con dolo, ninguna de
ellas puede alegar la nulidad del acto o reclamarse indem-
nizaciones".

Violencia. Se distinguen dos tipos o formas de
violencia: la fisica y la moral. La primera de ellas se da
cuando se ejerce coaccién material en el cuerpo, y la se-
gunda se presenta mediante amenazas graves, en é&sta el mie-
do constituye un elemento importante.

La consecuencia del empleo de la violencia, ya sea
ésta originada por alguno de los contratantes o de un ter-
cero con inter&s o no en el contrato, es la nulidad, (Art.
1818 Cédigo Civil) y s8lo puede ser invocada por quien su-
frié la violencia (Art. 2230 Cédigo Ciwvil).

. Lesién, "La lesién en un sentido amplio es el
perjuicio que en un contrato conmutativo experimenta una
parte que recibe una prestacién muy inferior a la que ella
a su vez proporciona a la otra parte".l15

AGn cuando en el apartado correspondiente a los
vicios del consentimiento la ley es omisa en cuanto a 1la
lesién (sb6lo hace referencia a la misma en las "disposi-
ciones preliminares"), la doctrina en general, coincide en
que constituye un vicio del consentimiento.

Lo anterior se desprende de lo preceptuado en el
articule 17 del Cédigo Civil: "Cuando alguno, explotando la
suma ignorancia, notoria inexperiencia o extrema miseria de
otro; obtiene un lucro excesivo que sea evidentemente des-
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proporcionado a lo que &1 por su parte se obliga, el perju-
dicado tiene derecho a elegir entre pedir la nulidad del
contrato o la reduccidn equitativa de su obligacién, mis el
pago de los correspondientes dafios y perjuicios".

MOTIVO O FIN DETERMINANTE LICITO.

El articulo 1795 del Cédige Civil establece que
“el contrato puede ser invalidado: III. Porque su objeto, o
su motivo o fin, sea ilfcito".

Y por su parte el Art. 1831 del ordenamiento arri-
ba citado, sefiala que el fin o motivo determinante de 1la
voluntad de los que contratan tampoco debe ser contrario a
las leyes de orden pfiblico ni a las buenas costumbres.

No debe confundirse el objeto del contrato con el
fin o motivo determinante, ya que por ejemplo, Juan compra
a Pedro dos hectireas de terreno (objeto del contrato
transmitir la propiedad, licito) pero el fin o motivo de-
terminante que ambos se proponen conforme a lo gue declaran
o hacen constar de otra forma, es cultivar, en tal terreno
amapola (fin o motivo determinante ilfcito del contrato).

Por Gltimo el articulo 2225 del Coédige Civil
preceptGa: "La ilicitud en el objeto, en el fin o en 1la
condicién del acto produce su nulidad, ya absoluta, ya re-
lativa, seqin lo disponga la ley".

FORMA. "Si el consentimiento no se manifiesta en

la forma gue la ley establece, el contrato respectivo puede
ser invalidado." (Art. 1795, fraccidén IV Cédigo Civil).
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La forma puede considerarse como la manera en que
se manifiesta la voluntad, ésta puede ser expresada de modo
verbal (se explica por si mismo), mimico (por ejemplo,
asentimiento con la cabeza, o los signos utilizados entre
los mudos), expreso (mediante documentos) o técito (por he-
chos que demuestran o presuman que se ha celebrado). Aundque
la ley considera que puede darse de dos maneras: expresc o
técito, estos contemplan en si, las otras formas, el Art.
1803 del Cédigo Civil asi lo indica: "El1 consentimiento
puede ser expreso o tacito. Es expresoc cuando se manifiesta
verbalmente, por escrito o por signos inequivocos. El téci-
to resultard de hechos o de actos que lo presupongan o que
autoricen a presumirlo, excepto en los casos en que por ley
o por convenio la voluntad deba manifestarse expresamente".

La omisién de la formalidad exigida por 1la ley,
para determinado contrato hace que tal contrato pueda ser
impugnado de nulidad relativa (Art. 2228 Co6digo Civil}.

Actualmente la mayoria de los contratos previstos
en nuestro Cédigo Civil son contratos formales, y ello cbe-
dece a decir del Lic. R&mon Sanchez Medal: "no porque se
atribuya a las palabras en si o a las formulas escritas o
pronunciadas determinada fuerza propia (Como en el antiguo
derecho romano), sino por otros motivos: interés ptblico en
evitar los litigios, dotar de precisién a las obligaciones
asumidas y de seguridad a ciertos bienes de mayor importan-
cia, inducir a mayor reflexi6tn a las partes contratantes,
ventajas todas estas que explican la formalidad exigida en
la mayor parte de los contratos reglamentados."16

Si a un contrato en que la ley le exige determi-
nada forma, le falta ésta perqg si la voluntad de las partes
para celebrarlo consta de manera fehaciente cualquiera de
ellas puede exigir que se dé al contrato la forma legal
(Art. 1833 c6digo Civil).
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CAPACIDAD. Se considera ésta como la aptitud para
ser titular Qe derechos y obligacicnes y para gozar y hacer
valer éstos. Existen dos grados o dos especies de capaci-
dad: la capacidad de goce y la capacidad de ejercicio.1?

El articulo 22 del Cédigo Civil establece: "La ca-
pacidad juridica de las personas fisicas se adguiere por el
nacimiento y se pierde por la muerte".

Y el articulo 23 del cédigo Civil a su vez sefiala:
"La menor edad, el estado de interdiccién y las demas inca-
pacidades establecidas por la ley son restricciones a 1la
personalidad juridica; pero los incapaces pueden ejercitar
sus derechos o contraer obligaciones por medioc de sus re-
presentantes'.

La capacidad de goce se identifica con la aptitud
para ser titular de derechos y obligaciones, y la capacidad
de ejercicic con la aptitud para ejercitar directamente los
derechos, y para contraer directamente las obligaciones.

Respecto a la capacidad para contratar, el arti-
culo 1798 del cé6digo Civil indica gue son habiles para
contratar todas las personas no exceptuadas por la ley.

El articulo 450 del Cédigoe Civil instituye que no
tienen capacidad legal y natural para contratar: "“I. Los
menores de edad; II. Los mayores de edad privados de inte-
ligencia por locura, idiotismo o imbecilidad, aun cuando
tengan intervalos lGcidos; III. Los sordomudos que no saben
leer ni escribir; IV. Los ebrios consuetudinarios y los gque
habitualmente hacen uso inmoderado de drogas enervantes."

Toda vez que los incapaces pueden ejercitar sus
derechos o contraer obligaciones por medio de representan-
16



tes y también quien tiene capacidad de ejercicio puede con-
tratar por si o por medio de representante, es menester
efectuar un breve comentario sobre dicha figura juridica,
la cual se define como aquélla por la cual una persona ac-
tGa a nombre y por cuenta de otra surtiendo efectos en 1la
esfera juridica de esta otra, los actos por aguélla ejecu-~
tados.

Existen tres tipos de representacién a saber: 1la
legal, la voluntaria y la oficieosa.

La representacién voluntaria es la que deriva de
la auténoma voluntad de las partes manifestada a través de
un contrato, en este caso es necesario que las partes sean
capaces, por ejemplo el mandato.

La legal es aquella gue tiene origen en la ley in-
dependientemente de la voluntad de los interesados, y tiene
como presupuesto la incapacidad del representado, por ejem-
plo: la patria potestad, tutela legitima, etc.

La representacidén oficiosa fue en Roma la llamada
gestion de negocios, y los actos ejecutados en ésta sélo
surten efectos si el duefio del negocio los ratifica.

Por lo que corresponde a la representacién en los
contratos la ley establece que el que es hé&bil para contra-
tar, puede hacerla por si, o por medio de otro legalmente
autorizado (Art. 1800 codigo Civil).

Existe, por otra parte la prohibicién para contra-
tar a nombre de otro sin la autorizacién de éste o de la
ley (Art. 1801 Ccé6digo civil}.

5i se celebra un contrato a nombre de otro por
quien no sea su legitimo representante serd nulo salvo que
17



la persona a cuyo nombre fue celebrado lo ratifigque (Art.
1802 Cédigo Civil).

Por filtimo el Art. 2233 del Cédigo Civil indica
gue en caso de gque el contrato sea nulo por incapacidad,
violencia o error, puede ser confirmado cuando terminen é&s-
tos siempre y cuando no exista otra causa que invalide 1la
confirmacién.

c) clasificacién de los contratos.

Existen diversos criterios para la clasificacién
de los contratos, por lo que, sobre este particular segui-
remos la opinién del Lic. Francisco Lozano Noriega y a
nuestra manera, trataremos de explicar brevemente.

De acuerdo con el Lic. Lozano Noriega, "se pueden
agrupar las clasificaciones en dos grupos principales: el
primer grupo se refiere a caracteristicas de contratos en
particular y el segundo grupo alude a relaciones que puedan
tener los contratos entre si".18

Dentro del primer grupo también aparecen diversos
criterios para clasificar a los contratos, por ejemplo, si
se toma en cuenta gue el contrato produzca derechos y obli-
gaciones para ambos contratantes o bien, que sélo engendre
obligaciones para una de las partes podremos clasificarlos
en unilaterales, bilaterales o sinalagmaticos. A continua-
cién explicaremos las principales caracteristicas de los
contratos del primer grupo. .

Contratos unilaterales y bilaterales
o sinalagmaticos.
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Los contratos upjlaterales son aquéllos en que una
sola de las partes se obliga sin que la otra le quede obli-
gada (Art. 1835 Cédigo Civil) verbigracia, donaciédn simple,
depésito (sin remuneracién), a decir del Lic. Lozano Norie-
ga "el contrato unilateral es aquel contrato que solamente
engendra obligaciones respecto de uno de los contratantes,
o de cierta categoria de contratantes, ya que, es posible
que haya miltiples contratantes que tengan el mismo interés
o formen la misma parte en un contrato".l9

Los contratos bilaterales o sinalagmaticos. En es-
tos contratos se producen obligaciones reciprocas, el arti-
culo 1836 del Cédigo Civil lo define de 1la siguiente
manera: "El contrato es bilateral cuando las partes se
obligan reciprocamente®.

Cabe destacar que en este tipo de contrato todas
las personas o contratantes que forman parte de &1 gquedan
obligadas y en opinién del Lic. S&nchez Medal "no sélo que-
dan obligadas, sino es requisito que gueden obligadas reci-
procamente, lo que entrafia gue debe existir una estrecha
interdependencia de la obligacién a cargo de una parte y de
la obligacién a cargo de la otra parte".20

Dentro de esta clasificacién podemos encontrar a
la compraventa, el arrendamiento, prestacidn de servicios
profesionales, etc.

Algunos autores incluyen en esta clasificacién a
los contratos sinalagmdticos imperfectos que se definen co-
mo aquellos contratos dque nacen bilaterales, pero que, por
actos posteriores a su celebracidén, pero durante su vigen-
cia, devienen bilaterales, por ejemplo, en el depdsito gra-
tuito si el depositario tuviere que efectuar gastos a fin
de conservar la cosa depositada, el depositante tendré
obligacién de reembolsarlos.

19



Respecto de esta clasificacién coincidimos con los
criterios sustentados por los Lics. Borja Soriano y Lozano
Noriega quienes siguiendo a Baudry, seflalan que en realidad
estos contratos son unilaterales ya gque para valorar 1la
naturaleza de un contrato o de un acto juridico nos debemos
ubicar en el momento de su nacimiento y atender también a
los efectos, y a las caracteristicas esenciales del
contrato.

Contratos onerosos y contratos gratuitos.

Atendiendo a la definicién legal, es contrato one-
roso agquél en gue se estipulan provechos y gravamenes reci-
procos (Art. 1837 C6digo Civil), en este tipo de contratos
tenemos a la compraventa mutuo interés, permuta, depésito
con retribucién, etc.

Los contratos onerosos a su vez se subdividen en
conmutativos o aleatorios, los primeros consisten en que
las prestaciones que se deben las partes son ciertas desde
que se celebra el contrato, de tal manera que los contra-
tantes estén en posibilidad de estimar el beneficio o 1la
pérdida que traiga &ste (Art. 1838 Cdédigo Civil) verbigra-
cia compraventa, arrendamiento, permuta, etcétera.

Los sequndos se dan cuando la prestacién debida
estd supeditada a un acontecimiento incierto que hace gque
no sea posible la valoracién de la ganancia o pérdida sino
hasta que dicho acontecimiento se efectie (Art. 1838 Coédigo
civil), por ejemplo, compra de esperanza, renta vitalicia,
etcétera.

Por lo que respecta a los contratos gratuitos
éstos son en los gue el provecho es solamente para una de
las partes (Art. 1837 Cc&digo Civil) en este rubro encontra-
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mos, por ejemplo, a la donacidén simple, mandato sin retri-
bucién, depésito gratuito, comodato.

Contratos nominados e innominados. Los contratos
nominados a decir del Lic. Lozano Noriega, "es agquél que ha
sido objeto de una reglamentacién legal, o sea, aquéllos
cuyo régimen juridico estid previsto expresamente por la
ley, por ejemplo, el arrendamiento, la compraventa, el
mutuo, comodato, depésito, etcétera'.2l

Los contratos innominados son los que no se en-
cuentran previstos por la ley, pero por el Principio de la
Autonomia de la voluntad, las partes pueden establecerlo
siempre y cuando no sean contrarios a derecho, a estos con-
tratos también se les conoce con el nombre de atipicos.

Contratos consensuales, formales y solemnes.

Los contratos consensuales se caracterizan por
perfeccionarse por el mero acuerdo de voluntades, sin nece-
sidad de gue ese consentimiento se manifieste de determi-
nada manera (por escrito, etc.), en este tipo de contratos
encontramos al mutuo, a la compraventa sobre bienes mue-
bles, etc.

Por lo gue respecta a los contratos formales, son
aquellos en los cuales el acuerdo de voluntades, el consen-
timiento, debe exterjorizarse de la manera o forma especi-
ficada por 1la ley, tales como la compraventa (recayendo
é&sta sobre inmuebles), la donacién, arrendamiento, etc.

El tercer lugar de esta clasificacién son los con-
tratos solemnes, la particularidad de &stos consiste en 1la
forma en que se declara la voluntad, es de tal exigencia
que se constituye en un elemento esencial del acto juridi-
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co, en nuestro derecho el Gnico contrato solemne es el lla-
mado contrato de matrimonio.

Dentro de esta clasificacién también encontramos a
los contratos reales, los cuales define el Lic. Lozano
Noriega como "aquéllos para cuyc perfeccionamiento se exige
un principio de ejecucién, tal principio de ejecucién es,
por lo general, la entrega de una cosa".22

Contratos de adhesién y contratos
de igual a igqual. :

Se ha discutido mucho sobre si realmente existen
dos o m&s voluntades en este tipo de contratos, ya gue en
la confeccién del contrato sélo existe la voluntad de una
de las partes quien fija los términos y condiciones en que
ha de celebrarse el mismo y el otro contratante sélo se
apega a la propuesta del contratante.

En los contratos de adhesiébn no se presenta el pe-
riodo de discusién, por lo mismo no permite variacién
alguna.

Podemos encontrar perfectamente a los contratos de
adhesién en las ofertas que se hacen al pfiblico, por ejem-
pleo, el almacen "X" efectGa una oferta o policitacién en
general de un producto y las personas que acuden & comprar
dicho producto se apegan o adhieren a la oferta.

También se indica que existen desventajas entre
los contratantes, ya que uno de ellos impone las condicio-
nes y el otro s6lo las acata.

Nuestra opinién sobre el contrato que estudiamos

es que realmente si es un contrato, si existe conjuncién o

acuerdo de voluntades, aungque no dejamos de reconocer gque
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generalmente se da una desigualdad de condiciones y que el
contratante adherente obtiene, en muchas ocasiones, desven-
tajas respecto del contratante oferente.

A diferencia del contrato de adhesién encontramos
el coptrato de 4gual a jqual en el que los contratantes
establecen los términos del contrato, lo han discutido y se
han puesto de acuerdo sobre el mismo.

En este contrato los contratantes estin en posibi-
lidad de variarlo, de desechar lo que consideren que les
afecta o les puede llegar a afectar, por lo dque se encuen-
tran en un plano de igualdad.

Contratos de ejecuciébn instdntanea, escalonada y
sucesiva.

El contrato de ejecucién instantanea se caracte-
riza porque el pago o cumplimiento de las obligaciones se
extinguen en un sélo acto, por lo menos de una de las par-
tes, por ejemplo Pedro compra a Luis un coche, en el momen-
to de celebrar el contrato Pedro paga a Luis $10 000 000.00
y Luis a su vez le entrega el automévil.

En los contratos de ejecucién sucesiva la presta-
cién convenida se va ejecutando paulativamente, momento a
momento en el tiempo que dure el contrato. Por ejemplo,
Jbése celebra un contrato de depésito con Omar, la obliga-
cién de éste de cuidar y conservar la cosa existird todo el
tiempo gque se encuentre vigente el contrato.

Por Gltimo, en los contratos de ejecuciédn escalo-
nada, a decir del Lic. Lozano Noriega "las prestaciones de
las partes o menos de una de ellas, se van repitiendo a in-
tervalos de tiempo".23 Por ejemplo, Eduardo se compromete a
entregar diariamente 60 toneladas de acero a Aceros Unidos
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S.A. Yy ésta se compromete a pagarle semanalmente el pre-
cio del mismo. ’

Trataremos ahora el segundo grupo de la clasifica-
cién de los contratos de acuerde a las relaciones que tie-
nen unos con otros. ’

En primer término encontramos a los contratos
principales y accesorios. Los primeros podemos definirlos
como aquéllos que tienen subsistencia por si mismos y exis-
ten sin dependencia de algGn otro contrato o acto, dentro
de esta clasificacién podemos encontrar a la compraventa,
al arrendamiento, mutuo, donacién, etcétera.

En contraposicién a los contratos principales en-
contramos a los accesorios, siendo éstos los que sus efec-
tos o existencia dependen de otro contrato, de una obliga-
cién preexistente, en nuestro Cédigo Civil encontramos como
contratos accesorios a la prenda, la fianza y la hipoteca.

Contratos preparatorios y definitivos.

Los contratos preparatorios se caracterizan porque
tienen por objeto la celebracién de un contrato futuro, Yy
generan obligaciones de hacer, en este apartado tenemos al
contrato de promesa que puede ser de compraventa, de arren-—
damiento, etcétera, a decir del Lic. Lozano Noriega, "“este
contrato es, desde el punto de vista juridico, auténomo.Z24

El contrato definitivo es en cambio, aquél que
contiene la voluntad de las partes para decidir inmediata-
mente sus reciprocos intereses, en el mismo acuerdo de vo-
luntades, esa decisién no se determinard en otro contrato,
en este tipo de contratos encontramos a todeos los contratos
excepto, por supuesto, al contrato de promesa.
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contratos simples, mixtos o complejos. Siguiendo
al Lic. Lozano Noriega "el contrato simple es el contrato
nominado que produce las obligaciones tipicas de dicho con-
trato, por ejemplo, el contrato de compraventa, en el cual

se engendran sélo las obligaciones propias de tal contra-
tor.25

El contrato mixto o complejo es en el gque nacen
obligaciones que corresponden a diversos tipos de contra-
tos.

2. CONTRATOS CIVILES Y CONTRATOS MERCANTILES.

a) Contrato Civil.

En el punto anterior al tratar a los contratos en
general, podemos decir que en éstos encontramos las princi-
pales caracteristicas de los contratos civiles, sin embar-
go, en este apartado trataremos de establecer las principa-
les diferencias existentes con los contratos mercantiles.

Algunos sectores de la doctrina indican gque los
contratos civiles son aquellos gue se concertan por parti-
culares o bien entre particulares y el Estado cuando éste
interviene en un plano de igualdad actuando como sujeto de
derecho privado y regulados por la legislacién civil.

De lo anterior se desprende que los contratos ci-
viles deberan tener las siquiente peculiaridades:

I. Concertarse entre particulares.

II. Entre particulares y el Estado (en plano de
igualdad).
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III. Estar regulados por el derecho civil.

b) Contratos mercantiles.

En razén de la definicién de contrato dada en el
primer punto de este capitulo es aplicable también a los
contratos mercantiles, el objetivo de este punto es delimi-
tar las caracteristicas particulares del contrato mercantil
que lo distinguen sustancialmente del civil.

A este respecto el Lic. Omar Olvera de Luna
sefiala: "Cuando hablamos de “contratos mercantiles" la im-
portancia de la expresién no se encuentra en el calificati-
vo "mercantil" sino en el concepto de "contrato" que en su
esencia no difiere del gue consideramos "civil", “privado"
o "comGn"; y asi, si sabemos que contrato es el acuerdo de
dos o m&s partes para crear derechos y obligaciones, es
definici6én aplicable igualmente a los contratos que por su
forma o caracteristicas accesorias llamamos mercantiles".Z26

A decir del jurista Joaguin Garrigues "en la
practica el ndmero de contratos meramente civiles es
reducidisimo, por lo que ciertas legislaciones tales como
la suiza y la italiana han condensado los actos civiles y
mercantiles en un solo ordenamienta."27

Sin embargo, nuestra legislacién es muy precisa al
respecto y asi existe el C6digo Civil y el Cé6digo de
Comercio.

Es importante destacar los criterios para delimi-
tar los casoS en losS que nos encontrames frente a un con-
trato o acto mercantil de acuerdo con la doctrina y son los
que a continuacién se exponen:28
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Primer criterio. De acuerdo con éste criterio debe
tomarse en cuenta el fin, que debe de ser de lucro o de
provecho.

Segundo criterio. Conforme a esta posicién son
contratos mercantiles agquellos que surgen en las relaciones
a gque da lugar el ejercicio de una empresa o© que estan
vinculados a la actividad emprearial.

Tercer criterio. Este se sustenta en la afirmacién
emitida por Don Joagquin Rodriguez y Rodriguez, quien sefala
gue el Derecho Mercantil "es el derecho de los actos en ma-
sa realizados por empresas, y adiciona a lo anterior que
los actos celebrados por empresa poseen también la caracte-
ristica de ser efectuados en masa."29

Cuarto criterio. Son contratos mercantiles aqué-
llos en los que las partes tienen el cardcter de comer-
ciante (concepto que mis adelante analizaremos).

Quinto criterio. Se basa en una observacién préc-
tica que nos indica que los contratos mercantiles son los
que conforman alguno de los actos de comercio mencionados
por el articulo 75 del cé6digo de Comercio, o bien cuando
recaen sobre cosas mercantiles.

Es pertinente indicar que nuestro Cédigo de Comer-
cio establece una tercera categorfa que son los contratos
mixtos, asi en su articulo 1050 preceptGa: "Cuando conforme
a las disposiciones mercantiles, para una de las partes que
intervienen en una acto, éste tenga naturaleza comercial y
para la otra tenga naturaleza civil la controversia que del
mismo se derive se regira conforme a las leyes mercanti-
les".
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consideramos que el principal criterio de distin-
cién lo encontramos en el Cédigo de Comercio en el articulo
75. fraccién I.

"La ley reputa actos de comercio:

I. Todas las adquisiciones, enajenaciones y al-
quileres verificados con propbésito de especulacién comer-—

cial de mantenimientos, articulos, muebles o© mercade-
rias..."

De lo anteriormente expuesto podemos establecer
como pricipales rasgos distintivos de los contratos civiles
y mercantiles los siguientes:

CONTRATOS CIVILES CONTRATOS MERCANTILES

1. Se rigen por la le- 1

Regulados por la le-

gislacién civil.

gislacién mercantil.

2. No llevan en si mismos 2. Se realizan con &ni-
el fin inmediato de es- mo de lucro, con el
pecular. propésito directo de

traficar.

3. Las partes son particu- 3. Generalmente una de

lares que no actGan en
ningdn momento con el
cardcter de comerciante.
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CAPITULO II

CONTRATO DE COMPRAVENTA

1. CONTRATO DE COMPRAVENTA CIVIL
a) Elementos de existencia.

El Cé6digo Civil define al contrato de compraventa
en su articulo 2248: " Habri compraventa cuando uno de los
contratantes se obliga a transferir la propiedad de una co-
sa o de un derecho y el otro a su vez se obliga a pagar por
ellos un precio cierto y en dinero."

Por lo que de la definicién anterior se desprende
que existen dos partes, el vendedor y el comprador y gque la
principal obligacién del primero es transferir la propiedad
de una cosa o de un derecho y el segundo tiene la obliga-

cién de pagar por los mismos un precio cierto y en dinero.

El articulo 2283 del c6digo civil establece las
obligaciones del vendedor que son las siguientes:

I. Entregar al comprador la cosa vendida;
II. Garantizar las calidades de las cosas y
III. Prestar la eviccién.
Asi también el articule 2293 del mismo ordenamien-
to seflala las obligaciones del comprador: "“E1 comprador

debe cumplir todo aquello a que se hay obligado, y espe-
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cialmente pagar el precio de la cosa, en tiempo, lugar y
forma convenidos".

De acuerdo con el Cédigo Civil' el contrato de com-
praventa se perfecciona y es obligatoria para las partes
cuando se ha convenido sobre la cosa y su precio, afin cuan-—
do la primera no hay sido entregada ni el segundo saldado
(Art. 2249 Cé6digo civil).

Una vez establecidos 1los lineamientos generales
del contrato de compraventa conforme a nuestra legislacién
civil, expondremos brevemente lo relativo a los elementos
de existencia del contrato que estudiamos.

El consentimiento. En primer término trataremos
lo referente al consentimiento en el contrato de compraven-—
ta, en el capitulo anterior ya hemos definido al consenti=-
miento en general.

En cuanto al consentimiento en el contrato de com-—
praventa el Lic. Lozano Noriega comenta: "Es el acuerdo de
voluntades entre comprador y vendedor respecto de la cele-
bracién de ese contratoc de compraventa con su efecto tras-—
lativo de dominio; consentimiento abarca, necesariamente,
los objetos del contrato; es decir comprador y vendedor se
ponen de acuerdo en que éste enajenard, transmitird el do-
minio, la propiedad de la cosa o del derecho a favor del
comprador quien, a su vez, transferirad la propiedad del
precio al vendedor".l

El Lic. Zamora y Valencia coincide con esta apre-
ciacién al sefalar "El consentimiento en este contrato es
la unién o conjuncién acorde de voluntades de las partes
contratantes en los términos del supuesto juridico, para
entregar un bien o documentar la titularidad de un derecho
del vendedor al comprador y para pagar como contrapresta-
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cién del comprador al vendedor, un precio cierto y ‘en dine-
ro y producir el efecto traslativo indicado".2

Nos adherimos a la opinién vertida por el Gltimo
autor citado, en cuanto seflala que aGn cuando la ley esta-
blece que el contrato de compraventa se perfecciona cuando
las partes se han puesto de acuerdo en el precio y la cosa,
puede ser gue no exista contrato de compraventa en razén de
que, por ejemplo, en el contrato preparatorio de promesa de
venta las partes pudieron haberse puesto de acuerdo en la
cosa y su precio, sin embargo no se trata de una
compraventa, pues la intencién de las partes al celebrar
tal contrato de promesa no es en ese momento la transmisién
del dominio de la cosa y recibir el pago de la misma, sino
es la celebracién de un contrato a cierto tiempo.

Por lo tanto, lo que realmente caracteriza al con-
sentimiento en el contrato de compraventa, como ya lo hemos
apuntado, es el acuerdo de voluntades pero siempre y cuando
tal acuerdo vaya encaminado a que una de la partes
transfiera el dominio de determinada cosa o derecho, y la
otra pague por la misma un precio cierto y en dinero.

El Objeto. De acuerdo con el Lic. Zamora y
Valencia, podemos identificar al objeto directo del contra-
to de compraventa con la prestacién de hacer la cual en
este caso deberd ser por una parte, la entrega de un bien o
la documentacién de un derecho y por otra el pago de un
precio cierto y en dinero. El objeto indirecto es la cosa y
el precio como contenido de tal conducta.3

S5in embargo consideramos que en realidad el objeto

directo del contrato se identifica con la prestacién de dar
mids que con la de hacer.
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Asimismo el objeto indirecto de este contrato se
identifica ‘con 1o, preceptuado en el Art. 2011 fraccién I

del; Cédiga civi qu 'seﬁala-

. cosa  ‘puede.

cons@stii{

B ‘En el C6digo civ11 en su articulo 18258 seﬁala que
"la-cosa” objeto del contrato debe: 1o Existir en la natura-
leza; 20 'ser. determinada © determinable “en cuanto a  su
especie; 30 Estar en el comercio.”

Por lo que corresponde al primer punto la cosa
objeto del contrato debe existir en la naturaleza a esto es
necesario agregar o que pueda llegar a existir en razén de
que el articulo 1826 asi lo indica "Las cosas futuras
pueden ser objeto de un contrato.", ello, desde luego, su-
jeto a la posibilidad real de gue puedan llegar a existir.

Ya que independiente de que en un determinado mo-
mento el contrato pueda ser aleatorio, como es el caso de
la compra de esperanza, la cosa tiene una posibilidad real
de llegar a existir, y no asi si pretende que la cosa obje-
to del contrato de compraventa resida en un animal mitolé-
gico o en las minas del rey Salomén.

Por udltimo trataremos lo relativeo al precio, el
articulo 2248 del Codigo Civil establece la obligacién del
comprador de pagar por la cosa o derecho adgquirido un pre-
cio cierto y en dinero.

Por lo que respecta a que el precio sea cierto,
significa que éste debe ser definido o delimitado en una
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suma determinada, por supuesto, en dinero, ya que
necesariamente deberd determinarse el valor de la cosa o
del derecho ya sea por el valor real que tenga en el merca-
do, o a través de avalio realizado por persona autorizada
para tal fin y no asi mediante el valor gque pueda tener
para alguna persona (valor estimativo. etc.).

En lo gue corresponde al precio en dinero la ley
permite que sea parte en éste y parte en especie (sefiala el
valor de otra cosa pero sblo ser& compraventa "cuando la
parte en numerario sea igual o mayor que la que se pague
con el valor de otra cosa", ya que en caso contrario el
contrato celebrado serd considerado de permuta. (Art. 2250
cédigo civily.

Otra caracteristica del precio a decir del Lic.
Zamora y Valencia es que éste debe de ser justo "o sea que
exista una equivalencia 16gica entre el valor de la cosa
vendida y el precio, ya que si no coinciden en este senti-
do, puede la desproporcién de prestaciones desnaturalizar
el contrato por desear las partes la celebracién de un
contrato de donacién y no de compraventa, o tal despropor-,
cién aunada a una situacién personal del comprador, debida
a una suma ignorancia, notoria inexperiencia o extrema mi-
seria, constituir una causa de nulidad por lesién."4

b) Requisitos de validez.

En cuanto a los requisitos de validez, los princi-
pios establecidos respecto de los mismos que tratamos en el
capitulo anterior, son aplicables al contrato de compraven-
ta, por lo qué s6lo nos referiremos a las peculiaridades
que se dan respecto de la forma y la capacidad.

Forma. Como ya seflalamos en el capitulo pre-
cedente, la fraccién IV del articulo 1795 del Cédigo Civil
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indica gue si el consentimiento, no se manifiesta en la
forma que la ley lo establece el contrato respectivo puede
ser invalidado.

Por lo gque corresponde a la forma en el contrato
de compraventa el articulo 2316 del Cédigo Civil preceptda:

"El contrato de compraventa no reguiere para su
validez formalidad alguna especial, sino cuando recae sobre
un inmueble.”

A este respecto cabe apuntar que el articulo 78 de
la ley del Notariado indica que:

"Las enajenaciones de bienes inmuebles cuyo valor,
segGn avalGo bancario sea mayor de treinta mil pesos y la
constitucién o transmisién de derechos reales estimados en
mds de esa suma o0 que garanticen un crédito por mayor
cantidad que la mencionada, deberan constar en escritura
ante notario, salvo los casos de excepciébn a que se refie-—
ren los articulos 730, 2317 y 2917 del Cédigo civil para el
Distrito Federal."

El articulo anterior deberd tormarse en cuenta
para la interpretacién del articule 2316 del cédigo Civil
ya citado.

Por otra parte el articulo 2317 del Cédigo Civil
establece la forma que se deberd adoptar en cada caso de
compraventa de inmuebles de acuerdo a su cuantia, asi como
en el de derechos reales.

"Las enajenaciones de bienes inmuebles cuyo valor
de avalGo no exceda al equivalente a trecientas sesenta vy
cinco veces el salario minimo general diario vigente en el
Distrito Federal en el momento de 1la operacién y la
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constitucién o transmisién de derechos reales estimados
hasta la misma cantidad o que garanticen un crédito no ma-
yor de dicha suma, podran otorgarse en documento privado
firmado por los contratantes ante dos testigos cuya firmas
se ratifiquen ante notario, juez competente o Registro PG-
blico de la Propiedad.”

Sin embargo, respecto del parrafo antes citado; la
ley contempla algunas excepciones y asi continua:

la. excepcién: "Los contratos por los gque el De-
partamentc del Distrito Federal enajene terrenos o casas
para la constitucién del patrimonio familiar o para
personas de escasos recursos econdmicos, hasta por el valor
mdximo a que se refiere el articulo 730 del Cédigo civil,
podr&n otorgarse en documento privado, sin los requisitos
de testigos o de ratificacién de firmas."

2a. excepcién: "En los programas de regularizacién
de la tenencia de la tierra que realice el Departamento del
Distrito Federal sobre inmuebles de propiedad particular,
cuyo valor no rebase el que seflala el articulo 730 del
cédigo Civil, los contratos que se celebren entre las par-
tes, podrdn otorgarse en las mismas condiciones a que se
refiere el parrafo anterior."

El contrato de compraventa gue tenga que constar
por escrito deberd ser firmado por los obligados en el
mismo tal y como se establece en el articulo 2318
relacionado con el 1834 del C6digo Civil, sin embargo si
alguno de los contratantes no supiese escribir debera fir-
mar a su nombre y a su ruego otra persona gque tenga capaci-
dad para contratar, prohibiendo el mencionado articulo 2318
que sea alguno de 1los testigos gque participan en el
contrato.
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Por otra parte, el articulo 2320 del C6digo Civil
establece en qué casos la compraventa se efectuard en es-
critura pGblica.

"sSi el valor del avalGo del inmueble excede de
trescientos sesenta y cinco veces el salario minimo general
diario vigente en el Distrito Federal en el momento de la
operacién, su venta se hari en escritura pGblica, salvo lo
dispuesto por el articulo 2317.%

Por Gltimo el articulo 2321 del C&digo Ccivil esta-
blece otra hipétesis de formalizacién de la compraventa re-
firiéndose a bienes que ya se encuentren inscritos en el
Registro, pero gque ademds su valor no exceda de trescientos
sesenta y cinco veces el salario minimo general diario al
tiempo de qué se realice la operacién y ademds siendo dicha
venta de contado, podrd ser formalizada haciéndola constar
por escrito en el certificado de inscripcién de propiedad,
el cual el registrador tiene obligacién de otorgar o exten-—
der al vendedor gue tenga inscritos los bienes a su favor.

2. Contrato de Compraventa Mercantil.

En este apartado ocupa primordial importancia la
regulacién del contrato de compraventa mercantil, asi como
los sujetos que en ella intervienen: los comerciantes.

En nuestro Cédigo Comercio no encontramos defini-
cidén de qué debe entenderse por compraventa mercantil, sino
s6lo nos indica cuando debe considerarse con tal caréacter,
por lo que de alguna manera nos remite a la definicién le-
gal de compraventa que establece el articulo 2248 del C&di-
go Civil, citado en el punto anterior de ste capitulo.

El Lic. Omar Olvera de Luna considera gue la de-
finici6tn que nos da el Cédigo €Civil es insuficiente para
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determinar el concepto de compraventa mercantil, ya que
ésta cuenta con caracteristicas propias que la diferencian
de la compraventa civil.5

Asi pues, el C6digo de Comercio nos indica en su
articulo 371 en que casos nos encontramos ante una compra-
venta mercantil:

“Art. 371. Serdn mercantiles las compraventas a
las que este Cédigo les da tal cardcter, y todas las que se
hagan con el objeto directo y preferente de traficar."

Esta definicién es considerada por el Lic. Arturo
Diaz Bravo muy ambigua, pero que nos tenemos que refugiar
en la misma ante la inexistencia del concepto juridico de
compraventa mercantil y asi afirma que pese a que no exis-
ten compraventas mercantiles por su forma, si las hay por
los sujetos que en ellas intervienen, o bien por el objeto
sobre el que recaen o por el fin o propésito con el gue se
contratan.

Acorde con lo anterior el autor antes citado con-
sidera las compraventas por los sujetos que en ella inter-
vienen, en este apartado contempla a las celebradas por
ciertas empresas mercantiles como las de abastecimientos y
suministros, las fabriles y manufactureras, las libreras,
editoras y tipograficas, las de ventas en pGblica almoneda,
asi como las ventas que de sus productos hagan los agricul-
tores. 6

Por otra parte tenemos a las compraventas por el
objeto sobre cual recaigan, es decir de las cosas o dere-
chos cuya propiedad se trate de transferir, las que pueden
ser acciones y obligaciones de sociedades mercantiles, ti-
tulos de crédito, etc.
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Por Gltimo, por el fin gque es el que determinan
las fracciones I y II del articulo 75 del cédigo de comer-
cio, o sea, cuando se efectGan con el propésito de especu-
lacién comercial.

El Lic. Oscar V&zquez del Mercado considera que
“"la compraventa es mercantil cuande constituye una activi-
dad de intermediacién en el cambio en tanto el comprador
compra para revender, o el vendedor vende una cosa gue a su
vez ha comprado para revenderla, por lo que estima que de
esta manera se distingue de la compraventa civil que es un
acto de consumo, diferente al de la compraventa mercantil
que pertenece a la zona del cambio, de la circulacién de la
riqueza, en la dque su comercialidad se determina por la in-
tencién del sujeto, que nos es otra sino la del propésito
de especular, de traficar".?

Por otra parte sefiala que la participacién de un
sujeto comerciante puede darle el car&cter de mercantil a
la compraventa siempre que la efecte con tal caracter, lo
cual implica como Gltimo fin la de especular o traficar.

Para corroborar lo anterior a continuacién trans-
cribimos algunas fracciones del articulo 75 del C6digo de
comercio.

Art. 75. La ley reputa actos de comercio:

I. Todas las adquisiciones, enajenaciones vy
alquileres verificados con opésito de espec cién comer-—
cial, de mantenimientos, articulos, muebles o mercaderias,
sea en estado natural, sea después de trabajados o labra-
dos;
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II. Las compras y ventas de bienes inmuebles,
cuando se hagan con dicho propésito de especulacién comer-
cial;

XX. Los valores u otros titulos a la orden o al
portador y las obligaciones de los comerciantes, a no ser
que se pruebe gque se derivan de una causa extrafia al
comercio;

XXI. Las.obligaciones entre comerciantes y ban-
queros, si no son de naturaleza esencialmente civil.

Por otra parte, el mismo articulo 75 del C6digo de
comercio en su fraccién III también es relativo a 1la
compraventa, sin embargo, no indica como en las fracciones
que lo anteceden, condicién alguna para considerarla acto
mercantil, es suficiente el hecho de que se compren o se
vendan porciones, acciones u obligaciones de sociedades
mercantiles para que tal acto se regule por la ley mercan-~
til.

En lo gue atafie al contrate de compraventa mercan-
til por los sujetos que en é&ste intervienen, merecerid un
estudio aparte, que trataremos mis adelante en este capitu-
lo.

En cuanto al objeto en gue recae la compraventa
mercantil, al igual que en la compraventa civil, puede ser
cualquier cosa, siempre gque no se encuentre fuera del
comercio, por lo que toda cosa susceptible de cambio puede
ser el objeto que se transmita del comprador al vendedor.

Por lo que respecta a su forma, el contrato de
compraventa mercantil, en general, podriamos afirmar que es
consensual. En lo que corresponde al perfeccionamiento de
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este contrato el primer parrafo del articulo 373 del C6di-
go de Comercio sefiala que:

"Las compraventas que se hicieren sobre muestras o
calidades de mercancias determinadas y conocidas en el co-
mercio se tendran por perfeccionadas por el solo consenti-
miento de las partes."

Por el contrario el articulo 374 del ordenamiento
citado indica:

“Cuando el objeto de las compraventas sea mercan-
cias que no hayan sido vistas por el comprador, ni pueden
clasificarse por calidad determinada conocida en el comer-
cio, el contrato no se tendr& por perfeccionado mientras el
comprador no las examine y acepte.®

En el primer caso la compraventa se tendr& por
perfeccionada por el solo consentimiento, en contraposi-
cién, si la venta tiene por objeto una cantidad de cosas
indicadas genéricamente, la propiedad se transmite en el
momento de la especificacién.

Tal especificacién consiste, a decir del Lic.
Oscar Vazquez del Mercado "en el acte por el que las cosas
genéricamente indicadas en el contrato se separan e indivi-
dualizanv.8

En lo relativo al precio, el articulo 380 del Cé&-
digo de Comercio establece:

"El comprador deberd pagar el precio de las mer-
cancias que se hayan vendido en los términos y plazos con-
venidos. A falta de convenio, lo debera pagar de contado.
La demora en el pago del precio lo constituirid en la obli-
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gacién de pagar réditos al tipo legal sobre la cantidad que
adeude."

En este apartado alGn existe indefinicién acerca de
lo que debe entenderse "pago de contado", ya que para algu-
nos comerciantes el pago de contado es el que se realiza en
"efectivo" es decir con moneda de curso legal, y para otros
es admisible también el pago con cheque o bien con las aho-
ra muy comunes, tarjetas de crédito, en lo particular,
consideramos que el pago de contado s&lo admite la posibi-
lidad de ser cubierto en efectivo o con cheque ya que al
efectuar el pago con tarjeta de crédito, se suscribe un
pagaré que contiene o debe contener (requisito gue estable-
ce la ley) "la promesa incondicional de pagar una suma de-
terminada de dinero", y mis aGn como su nombre lo indica es
una operacién de crédito en el que el pago se efectuarsd a
plazo.

En el citado articulo se prevé que en caso de que
el comprador se demorase en el pago, tendrd la obligacién
de pagar réditos o intereses al tipo legal sobre la canti-
dad que adeude.

En este sentido la ley determina también las res-
ponsabildades a cargo del vendedor, tales como:

1. Salvo que otra cosa se hubiere convenido, las
arras se entender&n entregadas a cuenta del precio. (Art.
381 Cc6digo de Comercio)

2. El vendedor responderd a la eviccién y sanea-

miento, excepto gue se hubiese pactado lo contrario. (Art.
384 cédigo de Comercio)
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3. Asi también el vendedor responde de 1la defi-
ciente calidad o cantidad de los bienes de igual forma de
los vicios ocultos. (Art. 383 C6digo de Comercio)

Cabe mencionar que en las compraventas mercantiles
no cabe la rescisién en caso de lesién, sin embargo al per-
judicado por la misma adem&s de la accién penal correspon-
diente, podrad ejercer la de dafios y perjuicios contra el
contratante que hubjiese procedido con dolo o malicia en el
contrato o en su cumplimiento.

En opinién del Lic. Oscar V&zgquez del Mercado la
razén para que el legislador no considerara invalido el
contrato susceptible de rescisién, fue que en el comercio
no es adecuado crear inseguridad para los derechos, porgue
se entorpece y perturba la rapidez de las actividades y al
originar la ineficacia de una operacién realizada, trans-
torna o impide el encadenamiento econdmico de las operacio-
nes sucesjvas.?

También el Lic. Ramén S&nchez Medal se pronuncia
en este sentido al sefalar que en materia mercantil, no
existe lesidn como causa de invalidacién del contrato, vya
que el peligro de anulacién de los contratos mercantiles
por esta causa, introducirfa inseguridad en las transac-
ciones mercantiles, y ademds no se compaginarfa tal accién
con el propésito de lucro que regularmente alienta a las
operaciones mercantiles.l0

Para finalizar lo relativo a la compraventa mer-
cantil cabe sefialar gque atGn cuando el Cédigo Civil no re-
glamenta todas las modalidades del contrato de compraventa,
sino s6lo algunas de ellas (en virtud de gue no son limita-
das por el principio de Autonomia de la voluntad), estas
son aplicables a los contratos mercantiles, tales como: 1.
compraventa con reserva de dominio; 2. venta con pacto de
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no vender a determinada persona; 3. venta con pacto de pre-~
ferencia por el tanto; 4. de cosas futuras; 5. venta en
abonos; 6. compraventa a vistas; 7. sobre muestras, etc.,
explicaremos brevemente cada una de estas modalidades:

1. Compraventa con reserva de dominio. Es aquel en
el cual las partes, a través de un pacto expreso, modifican
el efecto traslativo de dominio, haciéndolo depender del
cumplimiento de una obligacién por parte del comprador. A
este respecto el articulo 2312 del Cédigo Civil establece:
"puede pactarse vélidamente que el vendedor se reserve la
propiedad de la cosa vendida hasta que su precio haya sido
pagado".

2. Compraventa con pacto de no vender a determina-
da persona. Es aquel en el cual las partes pactan de comidn
acuerdo que el vendedor no pueda vender a determinada per-
sona el bien gue ha adguirido y que es objeto del contrato,
sobre el particular el Cédigo Civil en su articulo 2301
dispone: "Puede pactarse que la cosa comprada no se venda a
determinada persona, pero es nula la cl&usula en que se
estipule gue no puede venderse a persona alguna".

3. Compraventa con pacto de preferencia por el
tanto. En este contrato las partes pactan de manera
expresa, que el comprador se obliga a no vender el bien ad-
quirido, objeto de la compraventa, sin darle antes prefe-
rencia al vendedor para adquirirleo nuevamente. E1 articulo
2303 del Codigo Civil establece que "puede estipularse gque
el vendedor goce del derecho de preferencia por el tanto,
para el caso de gue el comprador quisiere vender la cosa
que fue objeto del contrato de compraventa®.

4. Compraventa de cosas futuras. Las partes pueden
pactar, véalidamente, que el contrato verse sobre cosas no
existentes que pueden o no llegar a existir, en este apar-

45



tado encontramos a la compra de esperanhza y compra de cosa
esperada. El articulo 2309 del Cédige Civil preceptta: "Si
se venden cosas futuras, tomando el comprador el riesge de
gue no llegasen a existir el contrato es aleatorio y se ri-
ge por lo dispuesto en el capitulo relativo a la compra de
esperanza®.

5. Compraventa en abonos. En este contrato las
partes pactan de forma expresa, otorgan al comprador la fa-
cultad para gue pague el precio ya sea en forma total o
parcial en determinado tiempo, mediante entregas parciales.
Esta modalidad de la compraventa se encuentra regulada por
el articulo 2310 del Cddigo Civil.

6. Compraventa a vistas. Se habla de compraventa a
vistas cuando recaiga sobre cosas gue se acostumbra gustar,
pesar o medir y en tanto esto no se realice, no producira
sus efectos. A este respecto el articulo 2257 del cédigo
civil establece: " Las compras de cosas que se acostumbra
gustar, pesar o medir, no producirdn sus efectos sino
después que se hayan gustado, pesado o medido los objetos
vendidos".

7. Compraventa sobre muestras. Este contrato es &-
quel que se celebra en relacién con cosas que ho estén in-
dividualizadas por las partes en el momento de la celebra-
cién y que para poder determinarlas y en el momento que
corresponda, entregarlas, las partes acuerdan en gue sirva
de patrén una muestra. El1 contrato de compraventa sobre
muestras se encuentra regqgulado por el articulo 2258 del
cédigo c€ivil gque seflala:t "cuando se trate de articulos
determinados y perfectamente conocidos, el contrato podré
hacerse sobre muestras®.

Sin embargo existe una modalidad que en este punto
llama nhuestra atencién por considerarse, a decir del Lic.
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Omar Olvera de Lunall ®clisicamente mercantil”, gque es la
llamada "compraventa contra documentos" que se ha converti-
do en un medio casi imprescindible en las transacciones co-
merciales internacionales.

En estas ventas el vendedor cumple su obligacién
de entrega al enviar al comprador los titulos representa-
tivos de las mercancias y los demas documentes estipulados.

Lo que caracteriza a este tipo de ventas, en opi-
nién del Lic. Rafael de Pina y Vara "es el hecho de que las
mercancias que constituyen su objeto est&n representadas
por titulos de crédito (certificado de depésito, conoci-
miento de embargo, etc.). Dada la naturaleza de estos titu-
los, la transferencia de los mismos supone la de las mer-
cancias que representan, es decir, la entrega de la cosa
vendida queda sustituida por la entrega de los titulos de
crédito que la representan."l2

La venta de mercancias en la gue estipula que el
pago del precio habri de hacerse mediante apertura de cré-
dito documentado, constituye una venta contra documentos o
venta documentada, que puede revestir dos formas: pago con-
tra documentos (p/d) y aceptacién contra documentos (a/d).

A este respecto el articulo 89 de la Ley General
de Titulos y Operaciones de Crédito establece:

"La insercién de las cléusulas "documentos contra
aceptacién" o "documentos contra pago", o de las menciona-
das "D/a" o "D/p", en el texto de una letra de cambio con
la que se acompafien documentos representativos de mercan-
cias, obliga al tenedor de la letra a no entregar los docu-
mentos sino mediante la aceptacién o pago de la letra."
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El Carédcter de Comerciante.

En el derecho mercantil reviste'fundamental impor-
tancia el concepto de comerciante, ya que alrededor de éste
giran los actos de comercio, siendo el protagonista princi-
pal, y en muchos casos el que determina la naturaleza mer-
cantil de los actos.

En el lenguaje comGn y corriente, dice el Lic.
Rafael de Pina y Vara "se conoce como comerciante a las
personas que negocian comprande y vendiende o permutando
géneros o mercanciast.13

En cambio el concepto juridico de comerciante va
mis alld de la nocién vulgar y en el derecho mexicano, el
Ccédigo de Comercio en su articulo 3o, delimita a los suje-
tos que en derecho se reputan comerciantes:

"I. Las personas dque teniendo capacidad legal
para ejercer el comercio, hacen de él su ocupacién
ordinaria;

II. Las sociedades constituidas con arreglo a
las leyes mercantiles;

III. Las sociedades extranjeras o las agencias
y sucursales de é&stas, que dentro del territorio nacional
ejerzan actos de comercio.”

Nuestra legislacién reconoce, como sujetos de de-
recho mercantil, no sélo a aquéllos que sefiala en el arti-
culo anteriormente citado, sino también a quienes realizan
accidentalmente alguna operacién de comercio (Art. 4o C6-
digo de Comercio).
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De la primera fraccién de la definicién legal se
desprende que los elementos de la misma son: a) la capaci-
dad; b) el ejercicio del comercio; c) que sea la ocupacién
ordinaria.

Respecto del primer elemento conforme al articulo
50 del Cé6digo de Comercio "toda persona que segin las leyes
comunes, es h&bil para contratar y obligarse, y a quien 1la
ley no lo prohiba expresamente, tendrd capacidad legal para
ejercer el comercio".

En este aspecto ya hemos hablado de la capacidad
en materia civil, por lo cual no abundaremos sobre el par-
ticular, en virtud de que por disposicién de la ley quien
sea capaz de acuerdo a la legislacién civil lo serd en el
&mbito mercantil.

El segundo elemento dispone el ejercicio del co-
mercio, sobre este elemento el Lic. Rafael de Pina Y Vara
afirma que con frecuencia la doctrina ha considerado que la
expresibén "ejercer el comercio" quiere decir lo mismo que
realizar efectivamente actos de comercio, y considera que
esta equiparacién no es acertada.l4 Tal postura sostiene
también el Lic. Roberto Mantilla Molina al decir que "no
todos los actos de comercioc son aptos para conferir el sta-
tus de comerciante®.15

En efecto, si una persona libra en forma ordinaria
cheques con el fin de cubrir sus deudas estad indudable-
mente realizando actos de comercio, pero no por ello deberé
considerirsele comerciante.

A este respecto el Lic. Mantilla Molina expresa:
" 5i el intérprete no se detiene en el articulc 3o

para fijar el concepto de comerciante, si se escudrifa todo
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el C&édigo de gue forma parte para obtener una interpreta-
cién sistemitica del texto legal, se encontrarsdn mltiples
preceptos que descansan en el supuesto de que el comercian-
te es titular de una negqociacién, bien se llame asi, bien
se empleen expresiones gque en el léxico del Cédigo resultan
sinénimas (establecimiento mercantil, empresa, almacén,
tienda, casa de comercio). Por tanto, puede afirmarse,
haciendo una interpretacién sistemitica del articulo 3o,
que es comerciante gquien tiene una negociacién mercantil.”

Diferimos de la opinién del Lic. Mantilla Molina,
ya gue el ejercicio del comercio no implica necesariamente
el tener una hegociacién mercantil que se entiende como un
establecimiento fijo para realizar tales actos, en este
concepto no podriamos ubicar a uno de los grandes problemas
actuales de la Ciudad de México: los comerciantes ambulan-
tes, lo mismo los gue venden en la calle, que en el metroc o
en los autobuses y que efectivamente realizan actos de co-

mercio.

Por lo que consideramos gue Jla caracteristica
principal de “ejercer el comercio" es el snimo de lucro, de
especulacidén, nociones sobre las gque ya hablamos en el
punto relativo a la compraventa mercantil.

Finalmente, el tercer elemento del articulo 3o del
cédigo de Comercio que estudiamos, es el correspondiente a
la ocupacibn ordinaria.

A decir del Lic. Mantilla Molina para gque conside-~
rar a la actividad mercantil como ocupacién ordinaria no es
necesario para que ésta exista que atraiga por completo 1la
actividad del individuo o gque dedique a ella todo su patri-
monio, ni tampoco se hace exigible gue la ocupacién del co-
mercio sea la principal. Es suficiente ocuparse de éste de
forma accesoria, con tal de que sea ordinaria; basta
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dedicar a especular mercantilmente una parte del patrimonio
para que se cumpla el requisito de la ocupacién ordinaria
en el comercio; es suficiente, "la reiteracién de actos
mercantiles aptos para conferir la calidad del comercian-
te.n16

En el lenguaje comGn la palabra ordinario signifi-
ca regular, usual, lo gque suele suceder o hacerse de cos-
tunmbre.

Bajo este concepto consideramos que la ocupacién
ordinaria se refiere al ejecutar actos mercantiles o de co-
mercio en forma regular, usual.

En contrapartida a los sujeto que se les considera
en derecho comerciantes, se encuentran aguéllos que nho pue-
den ejercer el comercio y que se encuentran enumerados en
el articulo 12 del Cédigo de Comercio.

" No pueden ejercer el comercio:
I. Los corredores;

II. Los quebrados gque no hayan sido rehabili-
tados.

III. Los que por sentencia ejecutoriada hayan
sido condenados por delitos contra la propiedad, incluyendo
en éstos la falsedad, el peculado, el cohecho y la concu-
sién,

De la primera fraccién el Lic. Mantilla Molina
considera que tal disposicién contempla un caso de incompa-
tibilidad con el ejercicio de la profesién de comerciante,
de igual forma tampoco pueden ejercer el comercio por cuen-
ta propia los agentes aduanales.
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Respecto de las dos fracciones siguientes el Lic.
Mantilla Molina las clasifica como prohibiciones.

La fraccién II del articulo gue analizamos esta-
blece que no puede ejercer el comercio "los quebrados que
no hayan sido rehabilitados".

Sobre &sta cabe comentar que el articulo 106 de la
Ley de Quiebras y Suspensién de Pagos indica que ademés de
las sanciones correspondientes, podrén ser condenados a no
ejercer el comercio hasta por el tiempo que dure la condena
principal, a los comerciantes y demds personas reconocidas
culpables de guiebra, culpable o fraudulenta. Por lo gue
s6lo podra aplicarse tal sancién a las personas comprendi-
das en la hipbtesis del articulo 106 antes citado y no asi
a gqguienes hubiesen quebrado en forma fortuita.

La Gltima fraccién del articulo 12 del cédigo de
Comercio establece como prohibicién para ejercer el comer-
cio a aquellos que por sentencia ejecutoriada hayan sido
condenados por delitos contra la propiedad, incluyendo en
éstos la falsedad, el peculado, el cohecho y la concusién.

Finalmente el articulo 13 del Cédigo de Comercio,
en su primera parte, otorga libertad amplia a los extran-~
Jjeros para practicar el comercio, pero en seguida indica
que "segin lo que se hubiese convenido en los tratados de
sus respectivas naciones, y los gque dispusieran las leyes
que arreglen los derechos y obligaciones de los extranje~
ros."
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CAPITULO IIX
CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

i. DEFINICION

En virtud de ser el contrato de compraventa
internacional un contrato tipicamente mercantil,la
definicién de compraventa que nos da el Cédigo Civil es
aplicable para el contratc de compraventa internacional,
por supuesto, con sus propias caracteristicas Y
modalidades.

A la compraventa internacional también se le deno-~
mina en ocasiones "de plaza a plaza".l

A decir del tratadista Joaquin Rodriguez y
Rodriguez, se utiliza la expresién "Compraventa Internacio-
nal de Mercaderias" de una manera convencional por la difu-
sién que tiene; sin embargo cabe aclarar que: no tiene sen-
tido sefalar que la compraventa mercantil recae sobre mer-
cancias; en primer término, porque las mercancias son cosas
muebles que reciben calificacién en cuantc son objeto de un
contrate mercantil, por lo que vendriamos a parar en un
circulo viciocso diciendo gque son mercancias las cosas obje-
to de un contrato de compraventa mercantil y que la compra-
venta mercantil es aquella que tiene por objeto la compra
de mercancias."?

Por lo que podriamos afirmar que el contrato que
estudiamos es un contrato de compraventa mercantil celebra-
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do entre personas que tienen el asientq de sus negocios en
paises distintos.

Asi la convencién de Viena sobre contratos de com-
praventa internacional de 1980, gue wmas adelante analizare-
mos, en su articulo lo. establece:

"Articulo 1.

1) La presente convencién se aplicard a los con-
tratos de compraventa de mercaderias entre partes que ten-
gan sus establecimientos en Estados diferente:

a) Cuando esos Estados sean Estados
Contratantes; o

b) Cuando las normas de derecho internacional
privado prevean la aplicacién de la 1ley de un Estado
Contratante.

2) No se tendrd en cuenta el hecho de que las
partes tengan sus establecimientos en Estados diferentes
cuando ello no resulte del contrato, ni de los tratos entre
ellos, ni de informacién revelada por las partes en cual-
quier momento antes de la celebracién del contrato o en el
momento de su celebracidn.

3) A los efectos de determinar la aplicacién de
la presente convencién, no se tendrdan en cuenta ni 1la

nacionalidad de las partes ni el caricter civil o comercial
de las partes o del contrato."

2. ELEMENTOS.
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Al iqual que todos los contratos en la compraventa
internacional encontramos los elementos esenciales y los de
validez.

Los elementos esenciales, como hemos apuntado.con
anterioridad, son aquellos sin los cuales el contrato no
puede existir, y tenemos asi consentimiento, o sea, el
acuerdo de voluntades para transferir un bien mediante el
pago de un precio, y al objeto, que en este caso, es 1la
transmisién de un derecho de propiedad.

En opinién del Lic. Olvera de Luna "el cbjeto del
contrato no debe confundirse con el de las obligaciones de
transmitir a que da origen, pues en las mismas las presta-
ciones de dar son los objetos directos, como formas de con-
ducta, las que a su vez recaen sobre cosas que constituyen
los objetos indirectos, respectivamente, en la enajenacién
que hace el vendedor y el pago que ejecuta el comprador.“3

Los elementos de validez, respecto de los cuales
también ya hemos realizado un andlisis m&s detenido; son la
capacidad, la forma, la ausencia de vicios de la voluntad y
un fin o motivo 1licito. Sobre este punto s6lo haremos
referencia en cuanto a la forma.

La compraventa internacional es un contrato con-
sensual gue es existente y valido si se celebra por teléfo-
no, como por correspondencia, telegrama, telex, fax (que
ultimamente ha alcanzado un gran auge) o cualquier otro me-
dio de comunicacién escrita, hasta llegar a una forma mis
completa en la gue las partes que intervienen suscriben un
documento conocido como contrato escrito.

Consideramos que esta Gltima es la mejor forma de
celebrar este tipo de contratos, tomando en cuenta el prin-
cipic de seguridad juridica y porque para las partes, si se
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reflexiona sobre las diversas responsabilidades que derivan
de una negociacién, siempre resultard mas conveniente con-
tar con un instrumento en el que se precisen y hagan cons-
tar los derechos y obligaciones que adguieren.

3. OBLIGACIONES MAS COMUNES (INCOTERMS)

Ante la dificultad a que se enfrentaban los com-—
pradores y vendedores por la falta de una legislacién
uniforme aplicable a los contratos de compraventa interna-
cional, y a los constantes conflictos causados por tal mo-
tivo, la C&mara de Comercio Internacional (CCI) con sede en
Paris, publicé en 1936 las Reglas Internacionales para la
Interpretacién de los Términos Comerciales conocidos como
"INCOTERMS 1336" que son las siglas en idioma inglés de
"International commercial Terms" (Términos Internacionales
de Comercio). Los INCOTERMS han tenido revisiones en 1953,
1967, 1976 y 1980.

El objetivo principal de estas reglas es propor-
sionar un conjunto de normas internacionales que faciliten
las operaciones de comercio exterior, as{ también procuran
asistir en la mejor elaboracién de los contratos de compra-
venta evitando: incertidumbre de cudles Leyes o Cortes Ju-
diciales se aplicar&n en los 1litigios, las dificultades
surgidas por informacién incompleta o ne precisa, y proble-
mas causados por la incorrecta interpretacién de responsa-
bilidades.

Cabe mencionar que los INCOTERMS, no son reglas de
cardcter obligatorio, sino facultativo, por 1lo que si 1la
voluntad de los contratantes es que sus correspondientes
derechos y obligacicnes se regulen por dichas reglas, ten-
dran que establecerlo expresamente en su contrato, y podran
adicionarle ciertas modalidades.
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De manera general, existen tres principios Jjuri-
dicos que derivan de los "INCOTERMS" y son: "la entrega de
las mercancias, la transmisién de los riesgos y el repar-
to de los gastos derivados de la operacién."4

Este conjunto de reglas son utilizadas en la mayor
parte de las operaciones de Comercio Iternacional y estéan
conformadas por un total de catorce disposiciones de las
que mencionaremos los aspectos mas importantes, basin-
donos en una traduccién elaborada por la Federacién
Latinoamericana de Bancos y publicada por el extinto
Instituto Mexicano de Comercio Exterior.

1. EW "Ex - Works"
En punto de origen, fabrica, almacén, etc.

YEx-Works" significa que la Gnica responsabilidad
del vendedor es poner la mercancia disponible en su almacén
o en su centro de produccién.

El vendedor no es responsable de cargar (estibar)
los bienes en el vehiculo del comprador, excepto que asi se
hubiera pactado.

El comprador acepta el costo y riesgo total impli-
cito en la transportacién de los bienes desde el punto
asignado por el vendedor hasta el lugar de destino.

Este término representa la obligacién minima para
el vendedor.

En opinién de los autores Jorge Witker y Leonel

Pérez Nieto "la entrega directa es poco comln, ya que difi-

cilmente un comprador en el ambito internacional puede des-
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plazarse hasta la f&brica, el almacén o 1la plantacién para
recibir la mercaderia®.5

2, FOR/FOT “Free on rail / Free on T:hc
Libre a Bordo del Vagén [ -
Libre a bordo.

Estos términos son sinénimos ya que 1la . pa;abfa_'j
"Truck" se puede referir a los vagones de ferrocarr;;;,,

Deben usarse sélo cuando los bienes son transpor-
tados por via terrestre.

Las obligaciones del vendedor terminan cuando de-
posita la mercancia sobre el vagén o camién.

A este respecto el Lic. Diaz Bravo indica: " el
vendedor debe entregar la mercancia a bordo de un vagén de
ferrocarril, o de vehiculo suministrado por 1la empresa
ferrocarrilera, en el lugar convenido; los riesgos y gastos
corren a cargo del comprador una vez colocada la mercancia
en dicho medio de transporte,."6

3. FAS "Free Alongside ship"
Libre al Costado del buque.

Bajo este término las obligaciones del vendedor se
cubren cuando los bienes han sido colocados al costado del
bugue en el muelle o en la barcaza.

Lo anterior significa que el comprador, debe, a
partir de ese momento, asumir por su cuenta y riesgo 1la

pérdida o los dafios de la mercancia.

60




A diferencia del FOB (que m&s adelante se analiza)
éste término exige que el comprador libere la mercancia pa-
ra su exportacién.

"El vendedor debe entregar la mercancia al costa-
do del bugue y en el puerto, convenido o no, lista para su
embarque y posterior transporte al lugar indicado por el
comprador; los riesgos y gastos corren a cargo del compra-
dor desde el momento en que la entidad maniobrista o, en su
caso, el porteador, los reciba al costado del bugue.®?

4. FOB '"Free On Board"
Libre a Bordo.

La mercancia es estibada sobre la cubierta o en
las bodegas del buque designado por el comprador, en el
puerto de embarque pactado en el contrato de compraventa.

El riesgo por pérdida o dafio de los bienes es
transmitida del vendedor al comprador cuando la mercancia
pasa la borda del buque.

“"En el "libre a bordo" (FOB) la obligacién para el
vendedor y el riesgo correspondiente cesan en el momento en
que haya embarcado la mercaderia. Sin embargo, si al vende-
dor no le es posible embarcar la mercancia por causa impu-
table al comprador, ya sea porque el bugque contratado por
éste no llegue en la fecha prevista, o bien por no haber
reservado el lugar necesario en el mismo, se entiende, en
los términos previstos en los "INCOTERMS", que el riesgo se
transmite aunque el vendedor no haya cumplido con su
obligacién."8

5, CFR "C&F Cost And Freight"
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Costo y Flete.

El vendedor debe de pagar el costo y flete nece-
sarlos para llevar las mercancias hasta el lugar de desti-
no acordado, pero el riesgo de pérdida o dafio a los bienes,
asi como cualquier costo adicional es transferido del ven-
dedor al comprador cuando las mercancias pasan la borda
del bugue en el puerto de embarque.

"En el caso de las reglas "Costo y Flete", la en-
trega indirecta de la mercancia tiende a ser aGn m&s com-—
pleja. La obligacién del vendedor de encuentra incrementada
en la medida en que, en el primer caso, tendrd gue contra-
tar el transporte y pagar el flete correspondiente."?

6. CIF "cCost, Insurance and Freight"
Costo y Seguro y Flete.

Este término es basicamente igual al costo y fle-
te, con la adicién de que el vendedor debe de incluir segu-
ro maritimo contra el riesgo de pérdida o dafio durante 1la
transportacién.

Es importante hacer la observacién de que cual-
gquier seguro adicional al maritimo, deber&d ser acordado
entre las partes contratantes.

En relacién con este término el Lic. Jorge
Barrera Graf comenta: "En las Compraventas CSF, que junto
con las LAB, son las mds frecuentes, se impone al vendedor,
ademds de la entrega de la mercancia pactada, el contratar
el transporte, en los términos que se convenga con el com-
prador, pagar el flete y obtener del porteador el conoci-
miento de embarque (Articulo 217, Fraccién I del Cé6digo de
Comercio, o en su caso, la péliza correspondiente) y entre-
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gar todos esos documentos al comprador o a la persona que
&1 indique. El precio que éste debe pagar incluird el valor ..
de la cosa Y el importe del seguroc."10

7. EXS M“Ex-Ship"
Libre en el Buque.

Este término significa que el vendedor debe de
poner los bienes a disposicién del comprador a bordo del
buque, en el punto de destino convenido en el contrato de
compraventa.

El vendedor debe asumir todos los gastos Yy ries-—
gos inherentes al transporte de la mercancia hasta ese pun-
to.

Aungue este término suele ser confundido con el
FOB, es sustancialmente distinto, ya que la mercancla tiene
que ser trasladada en barco o buque, para que sea entre-—
gada en forma directa del vendedor al comprador.

Sobre este término los licenciados Jorge Witker y
Leonel Péreznieto comentan "... el vendedor aumenta de
manera considerable su responsabilidad, y tampoco son dema-
siado frecuentes. De cualquier manera, en todos estos casos
existe una entrega directa de la mercaderia y por consi-
guiente una cesaci6tn de la responsabilidad del vendedor®.ll

8. EXQ "Ex-Quay"
En Muelle.

Significa que el vendedor debe de poner 1la
mercancia del comprador en el muelle, en el punto de desti-
no convenido en el contrato de compraventa.
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.; El- vendedor acepta los costos y riesgos implici-
tos en la transportaci6h de los bienes hasta ese punto.

Existen dos tipos o variantes de contrato "Sobre
el Muelle", a saber: Scbre el Muelle "Impuestos de Aduana
Pagados o Libre de Derechos" y Sobre el Muelle "Impuestos
de Aduana a Cargo del Comprador", en el primer caso, el
vendedor paga los gastos legales y arancelarios del despa-—
cho aduanal de importacién, en la sequnda variante la obli-
gacién del paqge de los gastos del despacho aduanal de im-
portacién es a cargo del comprador.

Es recomendable que las partes utilicen el térmi-
no completo, es decir si utilizan las variantes deberé&n es-
tablecerlo en el contrato respectivo, ya que de no ser asi
puede existir confusién o incertidumbre en la asignacién de
responsabilidades.

9. DAF ‘“Delivered At Frontier"
Entregado en Frontera.

En este término las cbligaciones del vendedor son
liberadas cuando las mercancias llegan a la frontera, pero
antes de la aduana del pais de destino indicado en el con-
trato de compraventa.

"Entregado en Frontera", estd concebido para ser
utilizado principalmente cuando la mercancia deba de trans-
portarse por ferrocarril o carretera, pero puede utilizarse
cualquiera gque sea el medio de transporte.

Al utilizar este término es conveniente que las
partes incluyan después de la palabra frontera, el nombre
de los paises separados por la misma, asi como el punto de
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entrega convenido, por ejemplo: "Entregado en Frontera-
Mé&xico-Estados Unidos de Norteamerica (El Paso)".

10, DDP "Delivered Duty Paid"
Entregada Impuestos Pagados.

En tanto el término "EW" (En fabrica) significa
la obligacién minima para el vendedor, el término "DDP"
(Entregada Impuestos Pagados), seguido por una leyenda gque
indique el establecimiento del comprador, denota el otrxo
extremo, es decir, la obligacién madxima del vendedor. Este
término puede utilizarse cualquiera que sea el medio de
transporte.

81 las partes contratantes acuerdan que al vende-
dor se le excluya del pago de ciertos gastos o aranceles,
se deberd afiadir en el contrato la cliusula respectiva, por
ejemplo, "Excluide del pago de impuestos adicionales'.

11. FOB AIRPORT "Free On Board Airport"
Libre a Bordo Aeropuerto.

El término FOB Aeropuerto, se basa en el mismo
principio del FOB ordinario. De acuerdo con esto, el vende-
dor cumple sus obligaciones entregando 1la mercancia al
transportista aéreo en el aeropuertc de partida.

Por lo que el vendedor debe entregar la mercancia
bajo custodia del transportista aéreo, de su agente o de
cualquier persona designada por el comprador, o si no ha
sido designado ningGn transportista aéreo o agente u otra
persona para el efecto, entregarla bajo custodia de un
transportista aéreo o un agente escogido por el vendedor.
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12. FRC T"Free Carrier, Named Point"
Libre de Transporte, Punto Convenido.

Este término ha sido creado para cubrir los re-
querimientos del transporte moderno, en particular el mul-
timodal o conocido trafico "Roll-On-Roll-Off".

Est4 basado en el mismo principio del FOB excepto
que el vendedor debe asumir las obligaciones hasta que pone
las mercancias bajo la custodia del transportista indicado
por el comprador, en el punto convenido en el contrato. Si
no hay punto convenido al momento de efectuar el contrato
de compraventa, las partes se deben referir al lugar o al-
cance en donde el transportista del comprador debe hacerse
cargo de la mercancia, en este momento el riesgo de pérdida
o dafio de los bienes es transmitido del vendedor al compra-
dor, a diferencia del FOB, en el cual la responsabilidad
del vendedor termina al cruzar la mercancia la borda del
barco.

13. DCP "Freight Or Carriage Paid To"
Flete, Porte, Pagado Hasta...

Al igual que le CFR (Costo y Flete), este término
implica que el vendedor paga el flete por concepto del
transporte de la mercancia hasta el punto de destino conve-
nide. No obstante, el riesgo de pérdida o de dafios, o de
cualquier incremento en los costos se transmite del
vendedor al comprador, tan pronto la mercancia haya sido
puesta bajo custodia del primer transportista y no cuando
pasa la borda del buque.

DCP puede emplearse para todas las modalidades de
transporte, incluyendo las operaciones multimodales, el
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transporte en contenedores o el tr&fico "Roll-on-Roll-off%
por remolque y transbordadores. Cuando el vendedor debe su~
ministrar un conocimiento de embarque, una quia aérea o un
recibo de transportista, &l cumple debidamente esta obliga-
cién presentando ese documento emitido por la persona con
quien ha contratado el transporte hasta el destino conveni-
do.

14, CIP '“"Freight Or cCarriage And Insurance,
Paid To..."
Flete Porte y Seguro, Pagados hasta...

El término es similar al anterior (DCP), pero con
la adicién de que el vendedor tiene que proporcionar un se-
guro de transporte contra los riesqgos por pérdida o dafio
durante el traslado, de la mercancia, por lo que, es obli-
gacidn del vendedor contratar la compafiia aseguradora y pa-
gar la prima correspondiente.

4. TRATADOS INTERNACIONALES Y EL PRINCIPIO
DE RECIPROCIDAD INTERNACIONAL.

A los tratados internacionales se les clasifica
dentro de las fuentes formales del derecho - internacional
privado.

Se considera gue por un uso muy arraigado se ubi-
can a los tratados como fuente formal internacional ya que
el tratado no es propiamente la fuente sino sélo es el pro-
ducto del consenso expreso entre los sujetos de la comuni-
dad internacional y que la verdadera fuente formal, es
decir la forma de crear normas juridicas, es el acuerdo de
voluntades de entidades estatales soberanas u organismos
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internacionales para crear una regla de conducta dque ha de
regular sus. relaciones.l12

* El tratado es una especie de género "acto juri-
dico, por lo gue es una doble o miltiple manifestacién de
voluntades de sujetos de la comunidad internacional con 1la
intencién licita de crear, modificar, extinguir, transmi-
mitir, conservar, aclarar, respetar, constatar, certificar,
detallar, etcétera, derechos y obligaciones,t13

Esta definicién el Lic. Arellano Garcia la des-
glosa de la siguiente forma:

1) Se habla de una doble o mGltiple manifes-~
tacién de voluntades ya que pueden ser dos o mds sujetos de
Derecho Internacional los que pueden llegar al acuerdo de
voluntades.

2) Se utiliza el término "sujetos de la comuni-
dad internacional" en razén de que si se empleara la expre-
sién Estados Soberanos se omitirian a los organismos inter-
nacionales, los cuales poseen también personalidad juridica
para celebrar tratados.

3) Una vez establecidas las consecuencias Jjuri
dicas del acuerdo de voluntades empleados en vez de los
clasicos infinitivos “crear, modificar, transmitir o extin-
gulr se utilizan varios infinitivos mas que culminan con
etcétera, tal ampliacién obedece a que no es posible abar-
car en cuatro infinitivos la amplisima gama de consecuen-
cias de derecho.

4) Se asigna al acuerdo de voluntades la "in-
tenciébn licita" de producir consecuencias de derecho; de
este modo se intenta establecer la distincién entre el
heche y el acto juridico.
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Los tratados internacionales traen consigo una
manera de solucionar eficazmente los conflictos de leyes,
Por lo dque resultan ser un excelente instrumento para
establecer normas uniformes que permitan prevenir o solu-
cionar conflictos.

En el derecho mexicano los tratados son conside-
rados Ley Suprema de la Unién, asi el articulo 133 de 1la
Constitucién Politica de los Estados Unidos Mexicanos
establece:

"Esta Constitucién, las leyes del Congreso de 1la
Unién que emanen de ella y todos los tratados que estén de
acuerdo con la misma, celebrados y que se ce]:ebren por el
Presidente de la RepGblica, con aprobaciétn del Senado, se-
ré&n la ley’ Suprema de toda la Unidén. Los jueces de cada
Estado se arreglardn a dicha Constitucién, Leyes y Tratados
a pesar de las disposiciones en contrario que puedan haber
en las Constituciones o leyes de los Estados."

Del articulo anterior se desprende que en México,
los tratados internacicnales son vailidos en el derecho
interno siempre y cuando, sean aprobados por el Senado y
estén de acuerdo con la Constitucién.

Los Tratados Internacionales estdn basados en el
Principio de Reciprocidad Internacional que se establece
sobre la base de igualdad y beneficio mutuo.

La_Convencién de Viena.

En virtud de la necesidad de contar con una regla-
mentaciédn uniforme relativa a los contratos de compraventa
internacionales, en Viena, Austria, en 1980 se llevé a cabo
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la Convencién de las Naciones Unidas sobre los Contratos. de
Compraventa Internacional de Mercaderias.

Dicha Convencién consta de ciento un articulos, en
los cuales se encuentran las disposiciones a que deberan
sujetarse los Estados contratantes.

El 17 de marzo de 1988 fue publicado en el Diario
Oficial de la Federacién el "Decreto de Promulgacién de las
Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Inter-
nacional de Mercaderias, adoptado en Viena, Austria, el 11
de abril de 1980."%

Dada la importancia de esta Convencién y gque la
misma ya fue ratificada por nuestro pais, a continuacién
sefialaremos los aspectos, a nuestro juicio, mis relevantes
de la misma.

Ambito de Aplicacién. La Convencién de Viena sera
aplicable a 1los contratos de compraventa de mercaderias,
celebrados por partes gque tengan su establecimiento en
Estados diferentes, siempre y cuando éstos sean Estados
contratantes, o bien, en caso de que las normas de derecho
Internacional Privado, prevean la aplicacién de la Ley de
un Estado contratante.

Para tal aplicacién no se tomara en cuenta ni la
nacionalidad de las partes ni el caracter civil o mercantil
de las mismas o del contrato.

La Convencién no se aplicara a las compraventas:

1) Para uso personal, familiar o doméstico.
2) Subastas.
3) Judiciales,
4) Valores mobiliarios.
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-

Bugues, embarcaciones, aerodeslizadores y
aeronaves,

6
7) Servicios de mano de Obra.

Electricidad.

-~

La Convencién de Viena requla en forma exclusiva
la formacién del Contrato de Compraventa y los derechos y
obligaciones de las partes, derivados de dicho contrato.

Por lo cual ne regula, salvo pacto en contrario,
la validez del contrate o alguna de sus estipulaciones, ni
a la de cualgquier uso, asi como a los efectos que el
contrato pueda producir sobre la propiedad de las mercade-
rias vendidas.

Es relevante comentar gue en el texto de la Con-
vencién se prevé que las partes podran excluir la aplica-
cién de ésta, o bien establecer excepciones a cualquiera de
sus disposiciones o modificar sus efectos.

Forma. En cuanto a la forma que debe revestir
este contrato, la Convencién de Viena en su articulo 11
indica que el mismo no tendr& que celebrarse ni probarse
por escrito asi tampoco deberid estar sujeto a ningdn otro
requisito de forma, pudiendo probarse por cualquier medic
incluyendo la testimonial.

Respecto de la forma se establece que para efectos
de la Convencién la expresién "por escrito" comprende el
telegrama y el télex.

Formacién del Contrato. La oferta se constituye

a través de la propuesta dirigida a una o varias personas

determinadas siempre y cuando dicha oferta sea lo suficien-
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temente precisa y se indigue la intencién del oferente de
quedar obligado en caso de aceptacién.

La oferta surte sus efectos cuando llega al desti-
natario, asi también podr& ser revocada la misma si su re-
tiro llega al destinatario antes o a la par gue la oferta,
aGn en el caso de que la oferta sea irrevocable. Asimismo
la oferta se podra revdcar hasta gque se perfeccione el
contrato si la revocacién llega al destinatario antes de
que éste haya enviado la aceptacién.

No obstante lo anterior la revocacién no procede
en los dos siquientes casos:

1) S8i sefiala, al establecer un plazo fijo para
la aceptacién, o de otra manera que es irrevocable.

2) Si el destinataric pudo razonablemente con-
siderar que la oferta era irrevocable y actud baséndose en
esa oferta.

La extincién de la oferta se produce cuando el re-
chazo de la misma llegue al oferente, inclusc cuando sea
irrevocable.

Por lo que corresponde a la aceptacién podemos es-—
tablecer de manera general lo siguiente:

a) Toda declaracién u otro acto del destinata-
rio que indique asentimiento a wuna oferta constituye
aceptacién.

b} El silencio o la inaccién por si soles no
constituyen aceptacién.
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- €) La 'aceptacién surte sus efectos cuando el
asentimiento llegue al oferente.

d) La aceptacién no surte efectos si el asenti-~
miento no llega dentro del plazo fijado.

e} Tampoco surte efectos en caso de ausencia de
plazo si no llega en uno razonable, considerando  las .cir-
cunstancias de la transaccién y la rapidez de los medios de
comunicacién utilizados por el oferente.

f) La aceptacién de las ofertas verbales tendrd
que ser inmediata.

g) En razén de la propia oferta, de los usos o
practicas establecidos entre las partes, el destinatario
puede indicar su asentimiento ejecutando un acto relativo,
por ejemplo, la expedicién de la mercancia o el pago del
precio, en este caso la aceptacién surte efectos en el mo-
mento en que se ejecute dicho acto, siempre que el acto se
realice dentro del plazo establecido.

Cuando una respuesta a una propuesta que tenga la
intencién de ser una aceptacién y que contenga adiciones,
limitaciones u otras modificaciones se considerarid como un
rechazo a la oferta y constituird una contra oferta.

Las modificaciones que no alteren sustancialmente
la oferta constituyen aceptacién salvo gue el oferente la
objete sin demora injustificada.

Se reputan modificaciones que si alteran sustan-
cialmente la oferta:

- El precio, pago, calidad y cantidad.
- Lugar y fecha de entrega.
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- Grado de responsabilidad de las partes.
- Solucién de controversias.

El plazo de aceptacién determinado por el oferen-
te en un telegrama o en una carta empezar&d a correr desde
el momento en que se entregue para su expedicién, o desde
la fecha de la carta, si no se hubiere seflalado ninguna,
desde la fecha que figure en el sobre.

En caso de que el plazo hubiere sido fijado por el
oferente por teléfono, télex u otros medios de comunicacién
instant&nea (como lo es en la actualidad el fax) comenzaré
a correr desde el momento en que la oferta llegue al des-
tinatario.

En el cémputo de los plazos no se excluirdn 1los
dias feriados oficiales o no laborables, sin embargo si la
aceptacién no pudiere ser entregada al oferente el dia del
vencimiento del plazo, por ser dia no laborable, el plazo
se prorrogard hasta el primer dia laborable siguiente.

Perfeccionamiento del Contrato. El contrato se
perfeccionard en el momento de surtir efecto la aceptacién
de la oferta conforme a lo dispuesto por la Convencién.

Obligaciones del vendedor. En términos gene-
rales, el vendedor deberd entregar las mercaderias,
transmitir su propiedad y entregar cualesquiera documentos
relacionados con aquéllas, en las condiciones establecidas
en el contrato respectivo y en la Convencién.

En el capitulo referente a las obligaciones del

vendedor la Convencién de Viena contempla la entrega de las
mercaderias y de los documentos.
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En caso de que el vendedor no se hubiese obligado
entregar las mercaderias en otro lugar determinado, su
obligacién de entrega seré:

1) Si incluye transporte debe de ponerla en po-
der del primer portador.

2) Si el contrato versa sobre mercaderias cier-
tas o sobre mercaderias no identificadas que tengan gque
extraerse de una masa determinada o deban manufacturarse, y
las partes sepan que 1o anterior se produce en .un lugar
determinado, se debe de poner a disposici6tn del comprador
de ese lugar.

3) En los demds casos se debe de poner las mer-
caderfias a disposicidn del comprador en el lugar donde el
vendedor tenga su establecimiento en el momento de la cele-
bracién del contrato.

En caso de entrega de documentos, el vendedor
deberd entregarlos en el momento, en el lugar y en la forma
fijados en el contrato, sin embargo la Convencién prevé que
en caso de entrega anticipada de documentos el vendedor
podra, hasta el momento determinado para la entrega,
subsanar cualquier falta de conformidad de los documentos,
si el ejercicio de ese derecho no ocasiona al comprador
complicaciones ni gastos excesivos. Sin embargo, de acuerdo
a la Convencidn el comprador conservard el derecho a exigir
la indemnizacién por dafios y perjuicios.

Obligaciones Complementarias a la entrega:

1) Identificar las mercaderfas, si no estéan
identificadas, deberd enviar aviso de expedicién en el gque
se especifiquen.
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2)  Obligacién de ‘informar sobre el seguro':de
transporte. . e 8

'Tieﬁpo para la entrega:

1) Dentro del plazo que establezca el contrato_r
a pueda fijarse basadndose en el mismo, salvo que al compra—
dor le corresponda elegir fecha.

2) En cualgquier otro caso dentro de un plazo
razonable a partir de la celebracién del contrato.

Incumplimiento del Contrato. De acuerdo con la
convencién el incumplimiento del contrato por una de las
partes serd esencial cuando cause a la otra parte un per-
juicio tal que la prive sustancialmente de lo que tenia de-
recho a esperar en virtud del contrato, a menos gue 1la
parte que hubiere incurrido en incumplimiento no haya pre-
visto tal resultado y que una persona razonable de la misma
condicién no lo hubiera previsto en igual situacién.

En casc de incumplimiento del contrato por parte
del vendedor el comprador podré:

1) Exigir al vendedor el cumplimiento.

2) La entrega de otras mercaderias, si las re-
cibidas no son conformes.

3) Puede fijar un plazo razonable para gue el
vendedor cumpla.

4)El vendedor puede cumplir aGn fuera del plazo
fijado, siempre que no incurra en una demora excesiva, ni
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cause al comprador demasiados inconvenientes o incertidum-
bre en cuantec al reembolso. El comprador conserva el
derecho de reclamar pago de indemnizaciébn por los dafos y
perjuicios.

5) Para cumplir fuera del plazo se requiere ‘la
conformidad del comprador que puede expresarse incluso té-
citamente.

6) Declarar resuelto el contrato si el incum-
plimiento del vendedor resulta esencial.

7) Declarar resuelto el contrato por falta de
entrega dentro del plazo extraordinario.

8) Rebajar el precio proporcionalmente a la di-
ferencia existente entre el valor gue las mercancias efec-
tivamente entregadas tenian en el momento de la entrega y
el valor que habrian tenido en ese momento mercancias con-
formes en el contrato.

Obligaciones del comprador. Las obligaciones del
comprador se resumen en pagar el precio de las mercancias y
recibirlas en las condiciones establecidas en el Contrato y
en la Convencién.

Respecto del precio, de acuerdo con la Convencién-
cabe apuntar lo siguiente:

1) Cuando el precio se establezca en funcién
del peso, en caso de duda, serd el peso neto el que deter-
mine el precio.

2) Salvo pacto en contrario el comprador deberd
pagar el precio en:
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- El establecimiento del vendedor.

- Si el pago debe hacerse contra entrega de
la mercancia o de documentos, en el lugar
en donde se efectie la entrega.

3) El1 comprador debe pagar el precio en la
fecha convenida o gue pueda determinarse de acuerdo con el
contrato, sin necesidad de requerimientos ni de ninguna
otra formalidad.

Por lo que respecta a la obligacién de entrega de
la mercaderia, ésta se cumple realizando todos los actos
que sean razonables para que el vendedor pueda entregar la
mercancia haciéndose cargo de la misma.

Acciones y derechos del vendedor por incumplimien-
to del comprador. Cuando el comprador es guien incurre en
incumplimiento de lo establecido en el Contrato o en la
Convencién, el vendedor podréa:

1) Exigir que pague el precio.
2) Exigir gque reciba las mercancias.

3) 0 bien, que cumpla las demds obligaciones
que le correspondan.

4) También podr& declarar resuelto el contrato
cuando:

- El incumplimiento del comprador resulta
esencial.

- El comprador no paga el precio o no
recibe la mercancia dentro del plazo
ordinario o suplementario fijado por
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el vendedor.

5) Asi también tiene derecho a exigir la indem-
nizacidén por dafics y perjuicios, por demora en el cumpli-
miento.

Transmisidn del riego. El riesgo se transmite al
comprador cuando éste se haga cargo de la mercancfia o desde
el momento en que se pongan a su disposicién y esté obliga-
do a recibirlas.

El riesgo no se transmitird al comprador hasta que
las mercancias estén claramente identificadas para los
efectos del contrato mediante sefiales en ellas, a través de
los documentos de expedicién, comunicacidn enviada al com-
prador u otro medio.

cuando la compraventa implique el transporte de
las mercancias y el vendedor no esté obligado a entregarlas
en un lugar determinado, el riesgo se transmite al compra-
dor al momento en gue las mercancias se pongan en poder del
primer porteador.

El riesgo respecto de las mercancias en transito
se transmite al comprador desde el momento de la
celebracién del contrato.

Indemnizacién por daflos y perjuicios,. La indem-
nizacién por daflos y perjuicios por el incumplimiento del
contrato en que haya incurrido una de las partes comprende-
r& el valor de la pérdida sufrida y el de la ganancia deja-
da de obtener por la otra parte como consecuencia del
incumplimiento.
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picha indemnizacién no podr& exceder de la pérdida
que la parte que haya incurrido en incumplimiento hubiera
previsto o debiera haber previsto en el momento de la cele-
bracién del contrato, tomando en cuenta los hechos de que
tuvo o debié haber tenido conocimiento en ese momento, como
consecuencia posible del incumplimiento del contrato.

Intereses. La Convencién prevé que si una de las
partes no paga el precio o cualquier otra suma adeudada, la
otra parte tendrd derecho a percibir los intereses corres-
pondientes, sin menoscabo de las acciones de indemnizacién
por dafos y perjuicios que pudieran corresponder.

Resolucién. Por (ltimo, en lo referente a la re-
solucién del Contrato, 1la Convencién indica que tal
resoluciébn liberarid a las partes de sus obligaciones, ex-
cepto la indemnizacién por dafios y perjuicios que pueda ser
debida.

La resolucién no afectara a las estipulaciones del
contrato referentes a la solucién de controversias ni a
ninguna otra estipulacién del contrato que regule los dere-
chos y obligaciones de las partes en caso de resolucién.
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CAPITULO IV
EL ARBITRAJE COMERCIAL Y SU APLICACION AL AMBITO

INTERNACIONAL

1. Clausula Compromisoria.
a) Definicién.

" La cl&usula compromisoria expresa la voluntad de
las partes de someter a arbitraje controversias futuras que
puedan suscitarse por el contrato en el que la cl&usula
estd inserta, sin mis especificaciones que sobre el orga-
nismo arbitral, a veces las reglas del procedimiento y
otras la misma sede del arbitraje, y aGn el idioma que se
emplears.”l

Para el Lic. Froylan Bafiluelos es “aguella estipu-
lacién que como parte dimana de un contrato y por virtud de
la cual las partes contratantes se obligan a someter a
jueces A&rbitros, los 1litigios que en 1o futuro pudieren
surgir entre ellas, con motivo de determinados actos nego-
ciables, previniendo diferencias que interesen sustraer al
conocimiento de los tribunales ordinarios."2

El autor italiano Enrico Redenti nos proporciona
la siguiente definicién: " La cliusula compromisoria...
aparece a su vez cComo un acto accesoric accidental a otro
contrato (o relacién) principal (de derecho sustancial)} con
que las partes contratantes convienen en encomendar y enco-
miendan (desde ahora para mas adelante) a una o mas
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personas distintas (4rbitros) el encargo de decidir las
controversias que puedan surgir entre ellas."3

Para el autor francés Gastén Grech la clausula
compromisoria " es aquella por la cual las partes gue cele-
bran un contrato comercial expresan su voluntad comin de
sustraer de la jurisdiccién judicial todo litigio gque pu-
diera surgir en relacién a la materia del contrato celebra-
do y se obligan a someter a la decisién arbitral toda con-
troversia que pudiera presentarse respecto a dicho
contrato. "4

En opinién del autor Hugo Alsina: " es la obliga-
cién que contraen las partes de someter sus diferencias a
la decisién de &rbitros. Es anterior, por consiguiente, a
toda controversia, y contempla la posibilidad de que ella
se suscite; no la determina pues de antemano, ni designa
generalmente los A&rbitros, aunque ningun inconveniente hay
en hacerlo; ni establece las condiciones en que se llevaréd
a cabo el arbitraje; todo lo cual se reserva para el com-
promiso. "5

Respecte de la cl&usula compromisoria el Lic.
Rafael Pé&rez Palma expresa: " La cl&usula compromisoria es
cosa distinta de compromiso arbitral. Frecuentemente acon-
tece que la clausula compromisoria es pactada de manera
accesoria, como parte de un contrato principal, en el que
los interesados se obligan a someter al conocimiento y de-
cisién de 4&rbitros las diferencias que entre ellos puedan
surgir en el futuro y de ahi el nombre de cliusula compro-
misoria que se da a dicho pacto,,."6

Por su parte, el Lic. Rafael de Pina nos da la si-
guiente definicién "... es la clausula de un contrato en

virtud de la cual las partes convienen en someter las dife-
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rencias que puedan surgir con ocasién del mismo, al juicio
arbitral o la amigable composicién.n?

De las definiciones expuestas anterjiormente, se
desprende gque mediante la cliusula compromisoria se mani-
fiesta la voluntad de las partes para someter al arbitraje
las diferencias futuras gque puedan suscitarse derivadas del
contrato en el gue la cl&usula forma parte del mismo, sin
mayor especificacién que el organismo arbitral, y en oca-
siones el procedimiento a seguir.

Por lo que respecta al alcance de la cliusula com-
promisoria, se puede afirmar que es absoluta, ya que se re-
fiere a todos los conflictos susceptibles de aparecer entre
las partes derivados del contrato en que la cliusula estd
inserta.

b) contenido.

AGn cuando existe amplia libertad para las partes
de contratar en los términos que quieran hacerleo, siempre y
cuando no contravengan la ley (Y en algunos paises, como
México, la moral y las buenas costumbres) consideramos dque
la clausula compromisoria debe de contener necesariamente
la denominacién del organismo arbitral al cual se someteré&n
en caso de surgir cualquier controversia.

Ademas del elemento indicado anteriormente consi-
deramos conveniente incluir en la cléusula:

1. La decisién de las partes de someter al arbi-
traje, todo conflicto que pudiera presentarse relacionado
al contrato celebrado.

2. El procedimiento a seguir.
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3. El domicilio o sede del organismo arbitral.

4. La renuncia expresa al fuero que pudiera co-
' rresponderles en relacién a su domicilio presente o futuro.

BEs importante precisar que sélo se menciona al
organismo arbitral, aGn cuando cualquier particular desig-
nado por las partes puede fungir como &rbitro, sin embargo,
es recomendable someterse al arbitraje de un organismo es-
pecializado para tal efecto.

Aun cuando existe la posibilidad de que la cl&usu-
la compromisoria se elabore de manera separada del contra-
to, consideramos que debe de encontrarse inserta en el
cuerpo del mismo.

La Comisién para la Proteccién del Comercio Exte-
rior de México, de la que trataremos mas adelante, ha e-
laborado la siguiente cléusula tipo:

" Arpitraje. Para la interpretaciébn, ejecucién y
cumplimiento de las cl&usulas de este contrato y para la
solucién de cualquier controversia que se derive del mismo,
las partes convienen expresamente en someterse a la conci-
liacién y arbitraje de la comisién para la Proteccién del
Comercio Exterior de México del Banco Nacional de Comercio
Exterior, S.N.C. con domicilio en la Ciudad de México, Dis-
trito Federal."

La Comisién Interamericana de Arbitraje Comercial
recomienda la inclusién de la siguiente cl&usula:

" Cualquiera cuestién o controversia originada en
este contrato o relacionada con &1, directa o indirecta-
mente serd resuelta por arbitraje de acuerdo con las reglas
de la Comisién Interamericana de Arbitraje Comercial, cuyos
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textos espafiol e inglés sersn considerados como igualmente
auténticos y forman parte de este Convenio."8

De acuerdo con el autor Javier Aguilar Alvarez,
conforme a las legislaciones vigentes en materia de arbi-
traje comercial la cl&usula compromisoria es valida cuando
reune los requisitos siguientes:

"a) Que la naturaleza del negocio controverti-
do sea mercantil.

b) Puesto que forma parte del cuerpo de un con-
trato mercantil, es necesario que é&ste no contravenga la
ley respecto a su validez, pues si el contrato es nulo lo
es también la cliusula del arbitraje.

c) Que no se establezca situacién de privilegio
para alguna de las partes contractuales respecto a la de-
signacién de 1los A&rbitros o en la realizacién del
arbitraje.

d) Que la obligacién que contenga sea por una
causa licita de lo contaric no tiene ningin efecto."?

En cuanto la forma para efectos de arbitraje, la
cliusula compromisoria conforme a lo dispuesto por el arti-
culo 220 del Cédigo de Procedimientos Civiles para el Dis-
trito Federal, aplicable supletoriamente, puede venir en
una escritura privada o pfiblica, bastando la voluntad de
someter las diferencias que surjan entre los interesados a
la decisién del &rbitro. Lo cual provoca el procedimiento
que se regula en los articulos 609 a 636 del ordenamiento
citado.
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c) su inclusién en los contratos de compraventa
internacional.

La inclusién de la clausula compromisoria en los
contratos de compraventa internacional es la forma mis con-
veniente para recurrir al arbitraje, haciéndose evidente
que el método de acordar la manera de resolver el conflicto
futuro, por tanto inexistente, en el momento de celebrar el
contrato, hace mis rapida y viable la solucién del mismo.

La importancia de la cliusula radica en que faci-
1ita el arbitraje, ya que se forma en el momento mis opor-
tuno para gue las partes convengan en el mismo, ya que és-
tas no conocen el caricter exacto del conflicto futuro, 1lo
que en caso contrario, impide designar el &rbitro adecuado.

En efecto, el momento m&s propicio para que las
partes puedan sentar las bases que resuelvan determinada
divergencia futura y sortear los peligros gque encierra toda
buena relaci6én, es precisamente el de la celebracién del
contrato, ya que en ese acto pueden vislumbrar los posibles
conflictos, encontrindose ajenos a la exaltacién que supo-
ne toda disputa, lo que obstaculiza la clara apreciacién
entre lo justo e injusto en ese momento.

La cl&usula compromisoria, ha resultado ser un
instrumento eficaz y de gran ayuda para vendedores y com-
pradores a nivel internacional por lo que ha penetrado como
una valiosa figura en las diversas legislaciones modernas,
la mayor de las veces por obra del comercio internacional.

De esta manera, resulta pertinente indicar que la
practica mexicana demuestra un empleo creciente de una
clausula compromisoria que incluye casi todas las previsio-
nes necesarias para llegar al arbitraje.10
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La cldusula compromisoria en los contratos de com-
praventa internacional adgquiere una importancia superlativa
por diversas razones, una de ellas es que en la mayoria de
las ocasiones en la cliusula se esti aceptando la aplica-
cién de los reglamentos relativos al arbitraje, en estos
reglamentos se encuentran varjas disposiciones, y especifi-
camente para cuando las partes ejercen las acciones corres-
pondientes, a través de el Comité Permanente en el caso de
la Comisién para la Proteccidn del comercio Exterior de
México, © a trédves de la Comisidén Permanente para el caso
de la Comisién Interamericana de Arbitraje Comercial,
etcétera.

Otra de las razones eS que en la cliusula compro-
misoria se estd aceptando a "posteriori" la competencia del
érgano arbitral y basta con la accién de una de las partes
para poner en marcha este procedimiento.

Por las razones sefialadas y por los argumentos ex-
puestos, recomendamos que al celebrar un contrato de com-
praventa internacional se incluya la cliusula compromisoria
lo cual siempre resultard benéfico para ambas partes al
momento de surgir cualquier controversia.

2. Compromiso Arbitral.
a) Definicién.
Una vez sefaladas las principales caracteristicas
de la clausula compromisoria, trataremos de establecer las

particularidades del compromiso arbitral, a efecto de dis-
tinguir ambas figuras.
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“wEl nombre proviene del Latin del derecho comin,
asi como de &l deriva también el verbo "comprometer": simue
promittere stare setentiae arbitri (prometer al mismo tiem-
po, atenerse al parecer del Arbitro]. Pero el verbo ha su-
frido una cierta degeneracién gramatical y se utiliza co-
minmente como transitivo: "comprometer las controversias en
&rbitros", de donde también el uso del participio: "contro-
versias comprometidas en..." y la especificacién del nombre
“compromiso en.,."1l

El Lic. Rafael Pérez Palma nos proporciona la si-
guiente definicién: " El compromiso arbitral es un contrato
consensual, formal y bilateral por el que las partes se
obligan a no acudir a los tribunales de orden comGn, para
decidir 1la controversia que tienen pendiente y a someter
dicha controversia al consentimiento y decisién de uno o
varios Arbitros; para ello, en el compromiso arbitral mis-
mo, estipulan la forma de tramitar el juicio, nombran o
designan a los &rbitros, o por lo menos, establecen la
manera de que sean nombrados, precisan el lugar en que se
ha de ventilar el juicio, el tiempo gue ha de durar, y si
lo desean los contratantes, pueden establecerse las penas
convencionales aplicables a aquel que rompa o viole el
compromiso.12

Al igual que el Lic. Rafael Pérez Palma el Lic.
Humberto Brisefio Sierra, considera al compromiso un
contrato: " el compromiso es un contrato con toda la
extensién de previsjones, en el que se comienza por indicar
el conflicto ya suscitado, las partes intervinientes, el
sujeto nombrado &rbitro, la facultad que se le otorga, etc.
y también de una manera mds © menos coincidente, los otros
puntos gue pueden aparecer en la cléusula, como son las
leyes aplicables, las reglas del procedimiento, las facul-
tades para decidir conforme a derecho o sin justificar los
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puntos resolutivos, es decir, en equidad, como amigable
composicidén, o "ex aequo et bono", etcétera.n13

Para el autor Enrico Redenti "el compromiso apa-
rece como un acto compuesto mediante el cual una o mids per-
sonas (partes) convienen en encomendar y encomiendan a una
0 mds personas distintas (&rbitros), quienes aceptan y asu-
men el encargo de decidir determinadas controversias surgi-
das entre las primeras (partes). Lo cual implica que éstas
(las partes) excluyen con ello hacerlo decidir por la auto-
ridad judicial.n14

El autor antes citado indica: " Conviene manifes-
tar que el compromiso (una vez llegado a la perfeccidn) re-
sulta del concurso combinadoc de distintas manifestaciones
de voluntad entre sujetos distintos. In primis tendri que
haber un acuerdo mutuo {contrato) de las partes
contendientes y que comprometen inter se, hacer decidir las
controversias que surjan entre ellos y gque ellos mismos es-
pecificarén, por el &rbitro o los &rbitros, a cuyo efecto
deberan acordar consensualmente también su nombramiento, o
por lo menos el modo de nombrarlos".l5

Para el procesalista Hugo Alsina " es el acto por
el cual, en cumplimiento de una cliusula compromisoria o de
una disposicién de la ley, las partes someten a la decisién
arbitral las cuestiones concretas que con &1 se determinan,
se nombran los &rbitros y se fijan las condiciones del
laudo",16

El Lic. Eduardo Pallares lo define como "un con-
trato que celebran las personas gque tienen un litigio, y
por el cual constituyen el Tribunal Arbitral y se someten a
la jurisdiccién de los &rbitros".17
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Por nuestra parte, consideramos que el compromiso
es un contrato mediante el cual las partes acuerdan, una
vez nacido el conflicto, someter sus diferencias a un &rbi-
tro (el cual pudieron determinar en la cldusula compromiso-
ria) quien acepta su cargo.

Ccon las definiciones sefaladas podemos establecer
las principales diferencias entre la cl&usula compromisoria
Yy el compromiso.

1. La cl&usula compromisoria se celebra a futuro
sin determinar el conflicto, en tanto el compromisc se ce-
lebra cuande ya ha surgido el conflicto, determinando 1la
naturaleza del mismo.

2. En la cléusula se puede indicar el &rbitro ante
quien se someterdn las diferencias sin que el mismo tenga‘
conocimiento de tal designacién, en cambio en el compromisec
es necesaria la aceptacién de quien ha de fungir con ese
caracter.

A este respecto el Lic. Humberto Briseflo Sierra
sefiala: " En la cliusula ese tercero es ajeno y aln puede
ignorar la existencia de la misma; en el compromiso, su a-
ceptacién es indispensable, por m&s que pueda efectuarla en
actos sucesivos y no sea la simultaneidad».l18

Asimismo, el procesalista José Ovalle Favela, se-
fiala el siguiente criterio de distincién: " La distincién
entre ambas clases de acuerdos atiende tanto al tiempo de
su celebracién como a su forma. Cuande ya ha surgido el
conflicto entre las partes, el acuerdo gue celebren para
someter dicho conflicto al conocimiento y resolucién de un
&rbitro, recibe el nombre de compromiso arbitral o compro-
miso en &rbitros. En cambio, cuando al celebrar algGn con-
trato principal (compraventa, permuta, etcétera) las par-
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tes manifiestan su voluntad de que, en caso de llegar a
presentarse algGn conflicto sobre la interpretacién o apli-
cacién de dicho contrato, tal conflicto -todavia no pre-
sente- sea conocido por un &rbitro, entonces este acuerdo
accesorio al contrato recibe el nombre de clausula compro-
misoria.v19

Por lo que podemos afirmar que lo que en el com-
promiso se encuentra en el acto, en la cliusula se encuen-
tra en potencia.

b) Composicién.

El C6digo de Procedimientos Civiles para el Dis-~
trito Federal, establece en su articulo 609 gue las partes
tienen el derecho de someter sus diferencias al juicio ar-
bitral.

Asi en el articulo 610 del ordenamiento citado se
determina el momento en gque puede celebrarse el compromiso:
*antes de que haya juicio, durante éste y después de sen-
tenciado, sea cual fuere el estado en gque se encuentre".

Por lo que respecta a la forma el compromiso puede
celebrarse por escritura piblica, por escritura privada o
en acta ante el juez, cualgquiera gue sea la cuantia. {Art.
611)

En cuanto a la capacidad, todo aquél que se en-
cuentre en pleno ejercicio de sus derechos civiles puede
comprometer en &rbitros sus negocios. (Art. 612)

En el compromiso se designard el negocio o nego-
cios que se someten a juicio arbitral y el nombre de los
Arbitros. En caso de que llegase a faltar el primer elemen-
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to del compromiso serd nulo de pleno derecho sin que .sea
necesario la previa declaracién judicial. (Art. 616)

Por otra parte el cédigo de Comercic en su ti-
tulo cCuarto, contiene disposiciones relativas al Procedi-
miento arbitral.

En su articulo 1415 indica la posibilidad de que
las partes sometan sus diferencias surgidas se sus relacio-
nes comerciales a la decisién arbitral, cuando dichas par-
tes sean comerciantes. Sefialando también, gque el acuerdo de
arbitraje podra adoptar la f6rmula de una cl8usula compro-
misoria incluida en un contrato o la forma de acuerdo inde-
pendiente,

En lo relativo a la forma el mismo articuloc esta-
blece que el acuerdo de arbitraje deberd constar por escri-
to, pudiendo ser mediante intercambio de cartas, télex, te-
legramas o cualdquier medio similar.

Por cuanto hace a la capacidad el articulo 1416
del Cédigo de Comercio preceptGa que s6lo las personas
capaces pueden comprometer en arbitros sus negocios.

El articulo 1417 del Cédigo de Comercio sefala
que en el acuerdo de arbitraje se designard el negocio o
los negocios que serén sometidos a 3juicio arbitral, de
igual forma el nombre del o los &rbitros o procedimiento
para su designacién. Al igual que la norma relativa en el
cbédigo de Procedimientos Civiles si falta 1la mencién del
negocio materia del acuerdo, éste ser& nule de pleno
derecho sin que se requiera de previa declaracién judicial.

En el acuerdo de arbitraje las partes podran pac-
tar expresamente las reglas procesales por las que se han
de regir, respetando en todo momento las formalidades esen-
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ciales del procedimiento. Igualmente pueden convenir que el
arbitraje se regule por los reglamentos aprobados o utili-
zados por instituciones que administren procedimiento
arbitral. (Art. 1422)

Asi también, conforme al articulo 1423 del Cédigo
de Comercio, las partes podr&n convenir dentro del acuerdo
de arbitraje:

"I. El nGmero de &Arbitros y el procedimiento
para su designaci6én, que podrié encomendarse a un tercero,
el cual podréd ser una institucién administradora de
procedimientos arbitrales;

II. El lugar donde se llevard a cabo el arbi=-
traje;

IIT. El idioma o idiomas gque deberan utili-
zarse en las actuaciones, pero en juicios que se ventilen
en territorio nacional, necesariamente se usard el espafiol,
sin perjuicio de otro;

IV. Renunciar al recurso de apelacién; y

V. cualquier otra estipulacién que estimen
conveniente incluyendo las normas que habran de aplicarse
en cuanto al fondo y al procedimiento sin perjuicio de 1lo
dispuesto en el articulo anterior."

En nuestra legislacién, el C6digo de Comercio en
su articulo 1053 relacionado con el 1052, establece
respecto al compromiso:

Art. 1052, " Los tribunales se sujetarin al proce-
dimiento convencional que las partes hubieren pactado
siempre que el mismo se hubiere formalizado en escritura
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pGblica, péliza ante el corredor o ante el juez que conozca
de 1la ‘demanda en cualquier estado del juiciec, y se respeten
las formalidades esenciales del procedimiento.®

Art. 1053. " Para su validez, la escritura pfibli-
ca, pdliza o convenio judicial a que se refiere el articulo
anterior, deberd contener las previsiones sobre el desahogo
de la demanda, la contestacibdn, las pruebas y los alegatos,
asi como:

I. El negocio o negocios en que se ha de ob-
servar el procedimiento convenido;

II. La sustanciacién que debe observarse, pu-
diendo las partes convenir en excluir alqgGn medio de prue-
ba, simepre quve no afecten las formalidades esenciales del
procedimiento;

III. Los términos que deberadn seguirse duran-
te el Jjuicio, cuando se modifiquen 1los gque la ley
establece;

IV. Los recursos legales a que renuncien,
siempre que no se afecten las formalidades esenciales del
procediniento;

V. El juez que debe conocer del litigio para
el cual se conviene el procedimiento en los casos en gque
conforme a este C6digo pueda prorrogarse la competencia;

VI. El convenio también deber& expresar los
nombres de los otorgantes, su capacidad para obligarse, el
cardcter con que contraten, sus domicilios y cualesquiera
otros datos gue definan la especialidad del procedimiento"
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Después de haber analizado los requisitos que se-
fiala nuestra legislacién, consideramos que el compromiso en
materia internacional debera contener lo siguiente:

1. Reconocimiento de las partes.

2. Acreditamiento de la capacidad para comprome-
terse en &rbitros.

3. Declaracién de la voluntad de someter la con-
troversia al arbitraje (indicando el A&rbitro u organismo
arbitral).

. 4. Identificaci6én de la controversia que someCéran
al arbitraje. X

5., El lugar (ciudad o pais) en que ha'de celebrar— .
se el arbitraje. : :

6. La ley aplicable al fondo de litigio, asi como
la del procedimiento.

7. El idioma que se utilizard en el desahogo de
procedimiento y elaboracién del laudo.

8. La renuncia, en su caso, a la apelacién.

9. El plazo en gque deberd ser pronunciado el
laudo.

10. El domicilio de las partes y su renpuncia ex-—
presa al fuero que pudiera corresponderles por la ubicacién
del mismo.

11. El pago de honorarios del arbitro, en su caso,
Yy de las costas del procedimiento.
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R ) 12. Las firmas de las partes y del &arbitro acep-
tando fungir como tal.

Como podré observarse, las partes gozan de plena
autonomia respecto a la celebracién del compromisc y al de-
sarrollo del procedimiento arbitral, por lo que deben tener
especial cuidado en la redaccién del compromisc y estable-
cer, cuando menos, los elementos antes mencionados.

En cuanto al ambito del compromiso el articulo 615
del cédlgo de Procedimientos Civiles establece los negocios
que no se pueden comprometer en arbitros:

"I. El derecho de recibir alimentos;

IX. Los divorcios, excepto en cuanto la sepa-—
racién de bienes y a las demads diferencias puramente pecu-
niarias;

III. Las acciones de nulidad del matrimonioj

IV. Los concernientes al estado civil de las
personas, con la excepcién contenida en el articulo 339 del
cédigo civil;

V. Los dem&s en que lo prohiba expresamente
la ley."

Para finalizar este punto, cabe mencionar que de
acuerdo a los articulos 620 y 1427 del Cédigo de Procedi-
mientos Civiles y del Cédigo de Comercio, respectivamente,
el compromiso o acuerdo arbitral produce las excepciones de
incompetencia y 1litispendencia, si durante &1 se promueve
el negocio en un tribunal ordinario.
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¢} La conveniencia de celebrar el compromiso.

Como hemos apuntado anteriormente, la generalidad
de la cliusula desaparece en el compromiso, ya que éste
precisa . las cuestiones concretas, sobresaliendo el nombra-
miento y al aceptacién del o de los arbitros, que es el
preludio para el arbitraje.

En efecto, el compromiso trae consigo el naci-
miento del arbitraje al gue voluntariamente se han sujetado
las partes, que refleja la libre expresién de quienes tie-
nen que someter alguna diferencia derivada del contrato ce-
lebrado ante un tercero, pere que en esencia conservan la
mejor disposicién par solucionarla.

Cuando las partes celebran el compromiso o conve-
nio arbhitral, se comprometen a estar y pasar por lo que el
4rbitro designado disponga. En tal virtud, para las partes,
el compromiso es ley suprema que determina la existencia y
‘el funcionamiento del tribunal arbitral.

En materia internacicnal el compromise adquiere
mayor relevancia, ya gque al ser las partes de diferentes
paises, se encuentran sujetos a distinta legislaciébn, cos-
tumbres y, en muchas ocasiones, el lenquaje, por lo que al
surgir la controversia resulta imprescindible gque las par-
tes acuerden las reglas que seguirdn para la solucibn de la
misma.

Al celebrar el compromiso, las partes tienen la
ventaja de seleccionar o escoger a la persona u organismo
arbitral ante la que dirimiran sus diferencias, pudiendo
determinar también, el procedimiento a seguir, evitando con
ello la incertidumbre de sujetarse a leyes extranjeras, en
su caso, Y a la lentitud que generalmente implica someterse
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a un tribunal ordinario, ademas del costo econbémico gque
trae consigo un juicio.

A este respecto, cabe mencionar gue existen orga-
nismos arbitrales gratuitos, tales como la Comisién para la
" Proteccién del Comercio Exterior de México, de la que mis
adelante trataremos.

3. El arbitraje.
a) La figura del &rbitro.

" Arbitro viene del latin arbiter, que era defini-
do con estas palabras: Arbiter est gqui honoris causa
deligitir ab his controversiam dirimat, o sea: &rbitro es
el escogido, por honorificas razones por aquellos que
tienen una controversia, para gque la dirima basado en 1la
buena fe y en la equidad."20

" Es la persona que, sin ser fucionario judicial,
conoce de un litigio, lo tramita y pronuncia sentencia so-
bre &1.n21

Por nuestra parte consideramos que el Arbitro es
un tercero ajeno al conflicto, al gue las partes acuerdan
designar y éste acepta, a efecto de que solucione la con-
troversia surgida entre éstas.

" El ejercicio de la funcién jurisdiccicnal co-
rresponde, en general, a 6érganos especificos constituidos
para este efecto por el Estado; pero esto no es obstéculo
para que, en determinadas condiciones el mismo conceda a
las partes la facultad de constituir, accidentalmente un
érgano especial para el ejercicio de la jurisdiccién, 1limi-
tando su actividad a la resolucién de un caso concreto."?2
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Las personas que forman parte del érgano especial
a que se refiere el Lic. Rafael de Pina, son los Arbitros,
quienes distinguen a la institucién arbitral, y que por su
simple aceptacién con ese caracter, quedan ligitimados para
ejercer sus funciones, a menos que exista una causa que dé
lugar a recusarlos.

El procedimiento a que deben sujetarse a fin de
gue sus soluciones sean obligatorias y puedan ejecutarse en
la misma forma que las sentencias de los jueces ordinarios,
constituye el procedimiento arbitral.

Existe una frase que indica que el arbitraje es
tan bueno o malo como los &rbitros lo sean, y en la reali-
dad, la calidad del arbitraje es directamente proporcional
a la calidad de los &rbitros.

Come ya hemos anotado anteriormente, la designa-
cién de los Arbitros se determina en el compromiso, a menos
en el arbitraje voluntario (o "ad hoc"), aunque también
puede establecerse en la cl&usula compromisoria, con la di-
ferencia que en el compromiso o convenio arbitral es indis-
pensable la aceptacién de quien fungira como arbitro.

Por lo que corresponde a la capacidad para ser Aar-
bitro, consideramos que se debe estar a lo dispuesto en
cuanto a la capacidad de ejercicio, por lo que no podrén
ser &rbitros los menores de edad, los dementes, los sordo-
mudos que no saben leer ni escribir, los ebrios consuetudi-
narios, los que habitualmente utilizan inmoderadamente dro-
gas enervantes ni los condenados en juicio criminal.

Existe incompatibilidad en lo que se refiere al
desempefio de las funciones de juez ordinario y &rbitro con-
forme a loc establecido por el articulo 24 de la Ley
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Organica de los Tribunales de Justicia del Fuero .ComGn del
Distrito Federal: .

Art. 24. " Ningin servidor pfiblico de la adminis-
tracién de justicia podra desempefiar otro puesto.

Dichos servidores pfiblicos no podrén ser corredo-
res, comisionistas, apoderados judiciales, tutores, curado-
res, albaceas, depositarios, sindicos, administradores, in-
terventores en concurso, &rbitros o arbitradores, ni ejer-
cer la abogacia sino en causa propia."

El1 motivo principal de esa incompatibilidad es-
triba, a decir del Lic. Humberto Brisefio Sierra en que "la
garantia de independencia e imparcialidad de los &rbitros
constituye la base misma en que se sustenta la confianza de
las partes para recurrir al procedimiento arbitralv.23

En cuanto a la capacidad de los Arbitros el autor
Enrico Redenti comenta respecto de la legislacién italiana:

"... la ley generaliza los varios requisitos disponiendo:

" Los &rbitros deben ser ciudadanos italianos. No pueden
ser Aarbitros los menores, los sujetos a interdiccidn, los
inhabilitados, los quebrados ni los dque estdn sujetos a in-
terdiccién de los oficios piblicos". En los menores se com-
prende también los emancipados; en los no ciudadanos, los
apétridas. Ciudadano, a ecste efecto, se puede considerar,
en cambio, también a quien tenga doble ciudadania. La inca-
pacidad para ser destinatario del conferimiento del mandato
se identifica con 1la incapacidad para aceptarlo. La
capacidad-idoneidad debe persistir hasta el pronunciamiento
de la sentencia (laudo)".24

Tanto el Cédigo de Procedimientos Civiles, como el
cédigo de Comercio en sus articulos 623 y 1433, respectiva-
mente, establecen que los &rbitros sélo seran recusables

101



por las mismas causas que lo fueren los jueces, dichas
causas 'se. encuentran sefialadas en el primer ordenamiento en
suarticulo 170 y en el C&édigo de Comercioc en su articulo
1132,

En cuanto al nombramiento de los &rbitros el arti-
culo 1418 del C6digo de Comercio indica: " Cuando por cual-
quiera de los medios citados en el articulo 1415 (cl&usula
compromisoria. o compromiso abitral) conste que los inter-
sados sometieron sus diferencias a la decisién arbitral y
no estén nombrados el o los &rbitros, ni convenida la forma
de su designacién, debe prepararse el juicio arbitral para
que el nombramiento sea hecho por el juez..."

Asimismo el articulo 1420 del C6édigo de Comercio
establece que durante el plazo del arbitraje el nombramien-
to de los &rbitros no podrd ser revocado sino por el con-
sentimiento unadnime de las partes.

El cargo de &rbitro es personal, a este respecto
el autor Enrico Redenti comenta: " Tratindose de encargo
estrictamente personal (intuitu personae) debe excluirse
cualgquier posibilidad de asumir o ejercer el encargc por
medioc de representantes (legales o negociales). Por tanto,
debe excluirse, pese a cualquier vacilacién de la jurispru-
dencia, también la capacidad~idoneidad para el oficio de
las personas juridicas o de entidades mis o menos asimila-
bles a las personas juridicas.25

En lo relativo al nimero de A&rbitros, nuestra le-~
gislacidén no impone restriccién a la eleccién de un &rbitro

Gnico o de un tribunal colegiado.

De esta manera el Cédigo de Comercio indica en 1la
primera fraccién del articulo 1423 gue en el convenic de
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arbitraje las partes podrén convenir en el ndmeroc de Srbi-
tros y el procedimiento para su designacién.

Sin embargo existen distintos mecanismos para el
nombramiento del nGmero de arbitros ya gque las reglas de la
comisién de Arbitraje Comercial que son aplicadas para 1la
seccién mexicana se hace mencién a un solo &rbitro. En tan-
to, en la Comisién Nacional Bancaria y en la Procuraduria
Federal del Consumidor, el laudo se rinde por la entidad,
pero la sustanciacién se hace por un solo funcionario. Por
otra parte, en la Comisién para la Proteccidn del Comercio
Exterior de México, se dicta en sesiones privadas a las que
acuden los representantes de los diversos organismos que 1la
conforman. 26

En el arbitraje gue convienen las partes o ™Mad
hoc" siendo gque las partes firman de manera espontinea el
compromiso y designan a los &rbitros, resulta licito que
nombren arbitros extranjeros.

En los estatutos de la Camara de Comercio de la
ciudad de México, se menciona una comisién permanente for-
mada por mexicanos, sin embargo, si las partes lo solicita-
ren pueden escoger uno o varios Arbitros distintos a los de
la comisién de comfin acuerdo.

Asimismo la seccién mexicana de la comisién Inter-
americana de Arbitraje Comercial cuenta con una lista de
arbitros integradas por personas de reconocido prestigio en
los distintos &mbitos juridicos, figurando preferentemente
mexicanos, sin que exista ningun impedimento para elegir a
un extranjero,27

Los &rbitros, una vez designados, gozardn de las
siguientes atribuciones:
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1. Conocer del asunto controvertido.
2. Recibir pruebas y oir alegatos.

3. Conocer de los incidentes, sin cuya resolucién,
no fuere posible decidir el negocio principal (Art. 1434
cédigo de Comercio).

4. Conocer de las excepciones perentorias, pero no
de la reconvenciébn, sino en el caso en que se oponga como
compensaci6én hasta la cantidad que importe 1la demanda, ©
cuando asi se hubiere pactado expresamente (Art. 1434 Co&6-
digo de Comercio).

5. Dictar el laudo correspondiente.

6. Condenar a las partes en costas, dafios y per-
juicios (Art. 1435 del Cédigo de Comercio).

b) La peculiaridad de la renuncia a los re-
cursos.

: En este apartado intentaremos dar una visién gene-
ral del procedimiento arbitral, asi como sus rasgos distin-~
“tives.

El articulo 1421 del Cé6digo de cComercio dispone
que el arbitraje podrd ser nacional o© internacional,
indicando que las disposiciones de ese ordenamiento se a-
plicarén en los dos &mbitos, a excepcién de lo previsto por
los convenios y tratados internacionales en que México sea
parte. En caso de que el arbitraje se llevase a cabo en
México, Yy no habiendo acuerdo expreso de las partes y de
las reglas del procedimiento a que se sujetaran, se obser-
varan las disposiciones del cédigo de Comercio, o en su de-
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fecto del Cédigo de Procedimientos civiles de la entidad
federativa en donde se efectGe el arbitraje, a menos que
las leyes mercantiles establezcan un procedimiento
especial.

Atendiendo el articulo anterior, nos basaremos en
el c6digo de Comercio por lo gque respecta al procedimiento
arbitral.

El articulo 1422 del C6digo de Comercio, indica
que en el acuerdo de arbitraje, las partes podrdn pactar
expresamente las reglas procesales a que se han de sujetar,
respetando a todo momento las formalidades esenciales del
procedimiento.

AGn cuando no se establece en forma expresa en el
Titulo relativo al procedimiento arbitral del Cédigo de Co-
mercio consideramos que una vez designados el o los Arbi-
tros y aceptando su cargo, deberd considerarse gue se ini-
cie el procedimjiento arbitral con la presentacién de la de-
manda, en la gque se hagan valer las pretensiones en forma
legal.

A este respecto el autor Martin Domke, sefiala:
Y La demanda de arbitraje, también conocida en lenguaje es-
tatutario como 1la notificaciébn del arbitraje, tiene que
contener el nombre de las partes, la cl&usula arbitral o
compromiso en que se basa, motivo del conflicto y propues-—
ta de arreglo".28

Habiéndose dado vista o notificado a la parte re-
querida o demandada de la demanda, dentro del plazo que hu-
biesen convenido, el requerido deberd producir su contesta-
cién, oponiendo, en su caso, las excepciones que considere
pertinentes.
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El C&digo de Comercio en su articule 1424 dispone
que los &rbitros estardn siempre obligados a recibir prue-
bas y oir alegatos, si cualquiera de las partes lo solici-
tare, teniéndose por no puesto cualquier pacto en
contrario.

En el arbitraje comercial pueden presentarse cual-
quier tipo de pruebas, pudiendo convenir las partes en
cuanto a la presentacién y desahogo de las mismas.

El A&rbitro y las partes también pueden convenir,
cuando fuere necesario, en la designacién de peritos que
les presten asesoria en la apreciacién completa de los a-
suntos que requieran de conocimientos especializados.

Habliéndose desahogado las pruebas y formulado los
alegatos, el arbitro procederd a dictar el laudo correspon-
diente.

El articulo 1430 del C6digo de Comercio indica que
el laudo arbitral serd firmado por todos los &rbitros pero,
habiendo mids de dos, en caso de que la minoria rehusare a
hacerlo, los otros dos lo harén constar y ese laudo tendra
el mismo efecto que si hubiese sido firmado por todos.

Por otra parte, el artfculo 1432 del Cédigo de Co-
nercio establece que los Aarbitros decidira&n segGn las re-
glas del derecho, salvo que en el compromiso o en la cliu-
sula compromisoria se les hubiese indicado la amigable com~
posicién o el fallo en conciencia.

En cuantc a la forma del laudo, el mismo debera

ser emitido por escrito, y como se seflalé anteriormente
tendrd que estar firmade por todos los &rbitros.
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" El laudo, después de firmado no puede ser modi-
ficado, pero si aclarade, lo que implica correccién de e-
rror, especificamente el numérico, la adicién de los puntos
faltantes y la regulacién de la forma, inclusive...n29

De acuerdo con el articulo 1436 del Cédigo de Co-

. mercio una vez gue haya sido notificade el laudo arbitral,

se pasardn los autos al juez de primera instancia para e-

fectos de su ejecucién, a menos que las partes solicitaran
la aclaracién de dicho laudo.

Asi también para la ejecucién de autos y decretos,
se acudira igualmente al juez de primera instancia.

En cuanto a la ejecucién en México de laudos
arbitrales extranjeros, excepto lo dispuesto en los tra-
tados y convenios de los que México sea parte, se regularan
por las disposiciones del c6digo de Comercic o por lo pre-
visto en la cl&iusula o compromiso arbitral y en el C6&digo
de Procedimientos 1local respectivo, aplicindose en forma
supletoria el C&digo Federal de Procedimientos Civiles
(Art. 1437 del C6digo de Comercio).

Es necesario mencionar que si una de las partes,
una vez notificada, no comparece ante los &rbitros, conti-
nuard el desahogo del procedimiento, y el laudo que en su
momento se dicte, ser& obligatorio.

Una de las particularidades principales del
arbitraje consiste en que las partes pueden convenir en re-
nunciar al recurso de apelacién.

A este respecto el Lic. Humbero Brisefo Sierra co-
menta: " La legislacién procesal no descarta la apelacién
contra el laudo, pero para evitarlo, los ordenamientos que
regualdn el arbitraje oficial han establecido la prohibi-
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cibén expresa para recurrir a este medio impugnativo. En
cuanto al arbitraje "ad hoc", normalmente las partes renun-
cian a la apelacién por 1lo que el laude es final, obliga-
torio y ejecutable."30

El articulo 55 del Cédigo de Procedimientos Civi-
les dispone que las partes no pueden convenir en renunciar
a los recursos, sefialando a continuacién que es posible re-
nunciar a é&stos en materia de arbitraje.

Sobre la inimpugnabilidad del laudo arbitral el
autor Martin Domke indica: " Los &rbitros no darén ninguna
justificacién para emitir su decisién y, el laudo no estaré
sujeto a revisién por los Tribunales Ejecutores."31

Se considera gque entre las causas en que es permi-
sible la'interposiciﬁn de recursos contra el laudo, Yy en
determinado momento la anulacién del mismo destacan 1las
siguientes:

1. En caso de que se demostrase en forma fehacien-
te la falsedad del instrumento gqeu contenga el acuerde ar-
bitral ¢ el laudo mismo.

2. Cuando la materia sobre la que verse el laudo,
no sea arbitrable, conforme a las leyes vigentes en el pais
en el que fuera a tener lugar la ejecucién.

3. Cuando en el laudo o proceso arbitral, se hu-
bieren violado normas de orden pidblico vigentes en el pais
en el que se llevar& a cabo la ejecucién.

4. En caso de que no se satisfagan los requisitos
exigidos para la ejecucién en el pais en que ha de tener

lugar la misma.
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Retornando al punto de la inimpugnabilidad del
laudo arbitral, cuando asi hubjese sido convenido por las
partes, el articulo 1425 del Cédigo de Comercio establece:

" cuando el compromiso en Arbitros se celebre res-
pecto de un negocio en grado de apelacién, el laudo arbi-
tral serd definitivo, sin ulterior recurso.”

El articulo anterior claramente dispone gque cele-
brandose el compromiso en grado de apelacién el laudo emi-
tido tendra& el carécter de definitive, sin que dé lugar a
la interposicién de ningin recurso.

Una vez, que hemos determinado las principales ca-
racteristicas del juicio arbitral, consideramos pertinente
mencionar en qué casos nos encontramos ante un arbitraje
comercial en el &mbito internacional.

El Lic. Leonel Péreznieto Castro define al arbi-
traje comercial internacional como: " La actividad juris-
diccional que, encomendada a determinados individuos (&rbi-
tros) que no son necesariamente funcionarios judiciales,
tiene por objeto resolver un conficto de intereses comer-
ciales de indole internacional."32

De acuerdo a la Ley Modelo sobre Arbitraje Comer-
cial Internacional, un arbitraje es internacional si:

“a) Las partes de un acuerdo de arbitraje
tienen, al momento de la celebraciédn de ese acuerdo, sus
establecimientos en estados diferentes, o

b) Uno de los lugares siguientes estd situa-
do fuera del estado en que las partes tienen sus estable-

cimientos:
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1. El lugar del arbitraje, si &ste se ha de-
terminade en el acuerdo de arbitraje o con arreglo al a-
cuerdo de arbitraje.

2. El 1lugar del cumplimiento de una parte
sustancial de las obligaciones de la relacién comercial o
el lugar con el cual el objeto del litigio tenga una rela-
cién mas estrecha; o

c) La cuesti6n objeto del acuerdo de arbitra-
je estid relacionada de algiin otro modo con mi&s de un
estado."33
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CAPITULO V

LA COMISION PARA LA PROTECCION DEL COMERCIO
EXTERIOR DE MEXICO

1. Creacién.

La ley de Camaras de Comercio y de las de Indus-
tria se ubica como 1la pionera del arbitraje privado en
México, dicha ley fue publicada en el Diario Oficial de la
Federacién del 26 de agosto de 1941, cuyoc articulo 40 esta-
blecié que las Camaras tendrin como objeto:

" V. Actuar por medio de la Comisiédn destinada a
ese fin, como &rbitros o arbitradores, en los conflictos en-
tre comerciantes o industriales registrados, si éstos se so-
meten a la Camara en compreomiso que ante ellos se depositara
y que podra formularse por escrito firmado"l

Esta disposicién encuentra su precedente en la re-
forma insertada en el Cé6digo de Procedimientos Civiles para
el Distrito Federal de 1932, que incluyé diversas innovacio-
nes, entre otras las relativas a la preparacién del juicio
arbitral (Titulo gquinto, capitulo cuarto) y al procedimien-
to arbitral (Titulo octavo).

En el afio de 1956, México comenzé a luchar para
diversificar un comercio exterior incipiente, el cual se en-
contraba apoyado principalmente en la exportacién de exce-
dentes de productos primarios y dirigido, en su mayor parte
al mercado norteamericano.
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En este ambiente reformador y ante la necesidad de
crear un organismo cuyo cometido fuera la realizacién de
andlisis de medidas tendientes a proteger los intereses de
importadores y exportadores y en caso de no alcanzar este
objetivo, dictar opiniones autorizadas para ser publicadas
o, en su caso, intervenir como A&rbitro, previo someti-
miento de las partes, se presentd a la consideracién del H.
Congreso de la Unién el Proyecto de Ley que crearia una Co-
misién para la Proteccién del Comercio Exterior de México.

Por lo que por Ley del Congresc de la Unién publi-
cada en el Diario Oficial de la Federacién, el 31 de diciem-
bre de 1956, se creé la Comisién para la Proteccidn del Co-
mercio Exterior de México ( COMPROMEX ), como un organismo
permanente, colegiado y mixto, encargado de intervenir como
conciliador y &rbitro en aquellas operaciones de comercio
exterior en las que sean parte importadores o exportadores
domiciliados en la RepGblica Mexicana, as{ como también for-
mular observaciones para la Proteccién del comercio exterior
de México, contra practicas contrarias a la ética comercial.

A este regpecto, el Lic. Carlos Arellano Garcia
comenta: " La Comisién responde a la necesidad de que se su-~
pervise el estricto cumplimiento por parte de importadores y
exportadores de las obligaciones vontraidas y a la necesidad
de que se eviten practicas contrarias a la ética comercial
que pudiera perjudicar al comercio exterior y que pudiera
macular la imagen de México en otros paises"2

Al iniciar la COMPROMEX sus labores en 1959 y con-
forme a lo previsto en el articulo 40 de la Ley que cred di-
cha Comisién, el representante del Banco Nacional de Comer-
cio Exterior, en ese entonces sociedad anénima, fue designa-
do Secretario Ejecutivo de la misma.
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bre de 1970,

Posterjormente, por Ley publicada el 31 de diciem-

fue creado el Instituto Mexicano de Comercioc

Exterior, al que se le otorgaron, entre otras, la siguientes
facultades:

Comercio
COMPROMEX,
Instituto.

1.

Estudios y andlisis de comercio exterior.
Actividades de fomento al comercio exterior.
Investigacién, difusién y asesoria.

oOorganizar ferias, exposiciones, y misiones
comerciales.

Emitir opiniones respecto de tratados y politi-
cas mercantiles internacionales.

Promever la exportacién de articulos artesana-
les.

Impulsar la exportacién de productos semimanu-
facturados y manufacturados.

Examinar la politicas adoptadas por otras na-
ciones que afecten el comercio exterior de
México, y proponer a las Secretarias de Esta-
do correspondientes, las medidas que se consi-
deren pertinentes.

Actuar como conciliador y arbitro.

En virtud de la creacién del Instituto Mexicano de
Exterior (IMCE) 1la Secretaria Ejecutiva de 1la
pasé a su nueva adscripcién en el mencionado
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El 27 de diciembre de 1985, se publicé en el Dia-
rio Oficial de la Federacién, el Decreto que abroga la Ley
que crea el Instituto Mexicano de Comercio Exterior.

Por lo que, unas funciones del IMCE fueron trasla-
dadas al Banco Nacional de comercioc Exterior, S.N.C. y otras
a la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial, en tales
circunstancias, mediante decreto publicadec en el Diarjo Ofi-
cial de la Federacitn el 20 de enero de 1986, se expidié la
Ley Orgadnica del Banco Nacional de Comercio Exterior,
S.N.C., cuyo articulo 60, fraccién XVI determina para el
mismo banco la facultad de actuar como conciliador y Arbitro
en las controversias en que sean parte importadores y expor-
tadores con domicilio en la RepGblica Mexicana.

Es asi que el articulo 36 del Reglamento Orgénico
del Banco Kacional de Comercio Exterior S§.N.C., publicado en
el Diario Oficial de la Federacién el 24 de julio de 1986,
establece que el propio Banco fungir& como Secretario Ejecu-~
tivo de la COMPROMEX, por medio del representante que desig-
ne.

Por acuerdo del Consejo Directivo del Banco Nacio-
nal de Comercio Exterior, de fecha 17 de abril de 1986, se
decidié la integracién del Pleno de la COMPROMEX, y la ads-—
cripcién del personal que integra la Secretaria Ejecutiva de
la Comisién incluyéndolo en la estructura del Banco Nacional
de Comercio Exterior, en donde a partir del 15 de octubre de
1986, inici6 oficialmente sus actividades.

En razén de la reprivatizacién de la Banca, el 2
de abril de 1991, se publicé en el Diario Oficial de la Fe-
deracién el nuevo Reglamento Orgénico del Banco Nacional de
Comercio Exterior, cuyo articulo 36 dispone, al igual que en
el reglamento abrogado que dicha institucién de crédito,
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tendrd las funciones de Secretario Ejecutivo de 1la
COMPROMEX.

2. Su integracién como organismo mixto.

En México existen diversos organismos arbitrales
gue conccen de asuntos en materia de comercio inter-
nacional pero destaca por las razones que expondremos, la
comisién para la Proteccién del Comercio Exterior de México,
COMPROMEX.

La Comisién para la Proteccién del Comercio Exte-
rior de México, es un organismo que funciona de manera cole-
giada y estd integrado por representantes de los sectores
pGblico y privado, que se encuentran intimamente relacio-

nados con las actividades de comercio exterior.

Los integrantes del Pleno de la COMPROMEX, por
parte del sector pGblico son los siquientes:

1. Secretaria de Comercic y Fomento Industrial.
2. Secretaria de Relaciones Exteriores.
3. Secretaria de Hacienda y Crédito Piblico.

4. Secretaria de Agricultura y Recursos
Hidr&ulicos.

5. Banco Nacional de Comercio Exterior.
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En cuanto a los miembros, que conforman el sector
privado tenemos:

1. Confederacién de Camaras Nacionales de
Comercio, Servicios y Turismo.

2. Confederacién de Camaras Industriales de los
Estados Unidos Mexicanos.

3. Camara Nacional de la Industria de
Transformacién.

4. Camara Nacional de Comercio de la ciudad de
México.

5. Asociacién Nacional de Importadores y
Exportadores de la Repfiblica Mexicana.

De acuerdo con el articulo cuarto de la Ley que
crea a la COMPROMEX, ésta sera presidida por el representan-
te de la Secretaria de Comercic y Fomento Industrial, quien
tendrd voto de calidad en caso de empate, también establece,
como ya hemos apuntado, que la Secretaria Ejecutiva recaera
en el representante del Banco Naclonal de Comercio Exterior,
S.N.C.

De acuerdo a lo dispuesto por el articulo 50 de la
Ley antes citada, la Comisién funcionard en Pleno o a través
del Comité Permanente y de otros comités que el Pleno
acuerde.

El quérum requerido para que la Comisiédn funcione
en pleno es de cinco representantes.

La Comisién deberi reunirse cuando menos una vez
al mes, debiendo ser convocada previamente por el Presidente
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de &sta (representante de SECOFI). (art. 6o de la Ley de la
COMPROMEX)

En cuanto a su actividad de arbitro y conciliador,
la COMPROMEX actuarsd por medio de un Comité especial, el
cual estara integrado por los representantes de la Secreta-
ria de Comercio y Fomento Industrial, Secretaria de Relacio-
nes Exteriores, Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N.C.,
la Federacibn de Camaras de Comercio, y la Confederacién Na-
cional de camaras Industriales. En este Comité el represen-
tante de la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial ac-
tuard come Presidente del mismo y tendr& voto de calidadg,
siendo el guérum requerido para la celebracién de las sesio-
nes de tres representantes, (art. 7¢ Ley de la COMPROMEX)

La importancia de que la COMPROMEX actfie como or-
ganismo mixto estriba en primer término, gue sus integrantes
aestén vinculados en diferentes ambitos al comercio exterior,
Yy por lo tanto, conocen sus diferentes aspectos, en sequndo
lugar, consideramos que de alguna manera se garantiza la im-
parcialidad de las opiniones y en su caso, de los laudos
emitidos.

3. Funcionamiento.

Como hemos comentado, la COMPROMEX actGa como un
organismo colegiado y mixto, esta Comisién ha llevado a cabo
sus actividades, desde la fecha en que inicid las mismas, en
forma ininterrumpida, lo cual le ha ganado gran prestigio.

A este respecto, el Lic. Humberto Brisefio Sierra
comenta:" M&s de veinticinco afios de actuacién arbitral le
han dado la experiencia suficiente y el praestigio necesario
que provienen de su imparcialidad y objetiva intervencién.
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En efecto, la comisién estd constituida por repre-~
sentantes de 1los sectores pdGblico y privado que de una mane-
ra directa se encuentran en contacto permanente con las ope-
raciones del comercio exterior."3

Conforme al artifculo 2o de la Ley de la Comisién
para la Proteccién del Comercio Exterior de México, la misma
tendrd la siguientes atribuciones:

1. Efectuar observaciones para la Proteccién del
comercio exterior de México contra pricticas opuestas a 1la
ética comercial, sobre la aplicacién de las leyes y disposi-
ciones vigentes, de igual forma, sobre usos conforme a las
cuales se efectGan las operaciones del intercambio comer-
cial, para trasladar sus recomendaciones a las autoridades
competentes.

2. Proponer medidas para ayudar a evitar, equili-
brar, corregir y, en su caso, sugerir sanciones a précticas
comerciales de empresas o personas pGblicas o privadas, que
tengan o puedan tener los siguientes efectos.

a) Que impliguen una competencia ruinosa, des-
leal o inequitativa.

c) Que dafien o puedan daflar u obstruir el desa-
rrollo de empresas mexicanas en operacién o en proceso de
formacién.

d) Que influyan de manera desfavorable sobre
las condiciones y las posibilidades de venta de uno o mas
productos mexicanos de exportacién.

e) Que representen adulteraciones, o actos ili-
citos que menoscaben el prestigio del comercio exterior de
México.
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f) Que impidan el desarrollo, la diversifica-
cién y la coordinacién del comercio exterior de México.

3. Participar conforme lo establezca la ley, en
las quejas relativas a operaciones de comercio internacional
en que sean parte importadores o exportadores con domicilio
en la Repfiblica Mexicana ya sea que se presenten por ellos o
en su contra.

4. En caso de que las partes no se hubieran some-
tido al arbitraje de la Comisién, y tratandose de operacio-
nes de comerclo exterior, podrd emitir dictamen sobre dichas
quejas.

En caso de haber sometimiento de las partes, com-
peterd a la Comisién resolver dichas quejas en conciencia,
dictando el laudo que corresponda.

5. Someter a la consideracién de la Secretaria de
Comercio y Fomento Industrial la adopciédn de medidas que se
inclinen a:

a) Simplificar y unificar la legislacién refe-
rente al comercio exterior.

b} Hacer mas din&mica la participacién del po-
der pGblico en materia de comercio exterior.

c) Fomentar la cooperacién entre los importa-
dores y exportadores mexicanos, de igual manera entre los
mismos y el estado.

6. Hacer del conocimiento de la autoridad compe-
tente cualquier hecho que pudiera perjudicar al comercio ex-
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terior de México, y al Ministerio Pdblico que le competa,
cualguier acto u omisién que pueda tipificar un delito que
se persigue de oficio.

De acuerdo a la Ley Orgdnica del Banco Nacional de
Comercio Exterior, el arbitraje de la COMPROMEX se llevari a
cabo conforme a las reglas de la Convencién Interamericana
de Arbitraje Comercial Internacional, aprobada por la Camara
de Senadores, segln decreto de fecha S de enero de 1978, 1la
cual fue promulgada y publicada en el Diarioc Oficial de 1la
Federacién el 27 de abril del mismo afio, asimismo por 1lo
dispuesto en el Reglamento de la Comisién Interamericana de
Arbitraje Comercial (Art. 60).

Una vez sefialadas las facultades de la Comisién
para la Proteccidn del Comercio Exterior de México, a conti-
nuacién describiremos los procedimientos gque sigue la
COMPROMEX, en materia de conciliacién, arbitraje y dictamen.

La Comisién para la Proteccién del Comercio Exte-
rior de México se rige, ademds de su ley, por el Manual de
Procedimientos de la COMPROMEX, en materia de conciliacién y
arbitraje internacional, que consta de 20 articulos que de-
tallan su procedimiento.

El articulo 30 del citado Manual dispone que en
los asuntos que sean del conocimiento de la COMPROMEX, re~
giran los principios de la autonomia de la voluntad de las
partes y de la libertad y autonomia funcional de &rbitros y
conciliadores.

Este mismo articulo establece la legislacién apli-
cable en cuanto a la aceptacién de la conciliacién y el so-
metimiento del arbitraje serd la Ley de la Comisién para la
Proteccién del Comercio Exterior de México, el Manual de la
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COMPROMEX y el C6digo de Procedimientos Civiles para el Dis-
trito Federal.

La COMPROMEX también podra actuar como . amigable
componedor, cuando las partes lo hubieren autorizado expre-
samente para ello.

Las partes podran solicitar a la COMPROMEX, el uso
de disposiciones aplicables del Reglamento de Arbitraje de
la Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional o, cuando proceda, el de las Reglas de Proce-
dimientos de la Comisién Interamericana de Arbitraje Comer-
cial, en todo aquello que no contravenga la Ley de la
COMPROMEX.

En cuanto a la competencia de la COMPROMEX, el
articulo 4o del citado Manual, establece que tal Comisién
conocerd el conciliacién y arbitraje, s6lo cuando una de la
partes en conflicto tenga su domicilio principal en la Rept-
blica Mexicana, y la otra u otras en el extranjero. En caso
de gue ambas partes radicaran en el pais, la Comisién cono-
cerd del asunto s6lo cuando el conflicto sea relative al
cumplimiento de una obligacién para con un tercero en el ex-—
terior, derivada de operaciones de comercio internacional.

Por lo que corresponde al idioma que se emplea, el
articulc 5o del Manual de Procedimientos, dispone que, salvo
pacto en contrario, se utilizari el idioma espafiol pero po-
dri acordarse el uso de otro idioma, en este caso las partes
cubrirén en partes iguales el costo de la traduccién.

Una de las funciones de la COMPROMEX es actuar
como conciliador, es asi que el articulo 6o del Manual cita-
do, indica gque se entenderd por conciliacién la interven-
cisén, a peticién de parte interesada, de la COMPROMEX para
procurar, en caricter de amigable componedor, que las partes
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en conflicto, actual o potencial, lleguen a un entendimiento
¥y den fin por medio de un convenio a sus diferencias deri-
vadas de operaciones de comercio internacienal.

El procedimiento de la COMPROMEX, se inicia con la
presentacién de la queja. La queja es el escrito de reclama-—
cién gue se presenta solicitando la intervencién de la
COMPROMEX para resolver una diferencia relacionada con el
comercio exterior.

De acuerdo con el articulo 70 del Manual de Proce-
dimientos, la gueja deberd presentarse por escrito, anexan-
do los documentos que acrediten el derecho del reclamante o
quejoso, asil como su personalidad o, en su caso, la de su
legitimo representante, acompafando copia simple del escri-
to de reclamacién y de la documentacién presentada para co-
nocimiento de la o las partes involucradas (copias de tras-
lado) .

En dicho escrite inicial se deberd efectuar una
narracién detallada de los hechos y de la naturaleza, monto
y demds caracteristicas de la reclamacién, sefialando el nom-~
bre y domicilio de quienes tengan relacidén directa con la
misma.

Conforme al articulo 11 de la Ley de la COMPROMEX,
cuando la presentacién de una queja ante esa Comisién asi lo
justifique, a juicio del Pleno de la misma, podr& solicitar
infermaciones gque los interesados tienen obligacién de pre-
sentarle respecto de:

1. Contratos efectuados por exportadores o impor-
tadores.

2. Especificaciones técnicas y comerciales de los
productos negociados
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3. Precios que se hubieran convenido.

4. Precios vigentes en México y en otros palses,
de los productos exportados o importados.

5. Cualguier otro dato necesario para la Comisién
a efecto de que é&sta se forme un Jjuicio sobre el asunto
planteado en al queja.

En cuanto a la presentacién de la queja el Lic.
Humberto Brisefio Sierra comenta: " Esta intervencién motiva-
da por una queja es antecedente del posible dictamen, de ma-
nera que las especificaciones del articulo 11 son necesarias
para la sustanciacién de un procedimiento tipicamente admi-
nistrativo. Lo que acontece es que la Comisién, que raramen-
te opera en esta forma, necesita estar apuntalada por facul-
tades coactivas que la hagan responsable."4

Una vez recibida la queja o reclamacién, si se
considera procedente, se dictard acuerdo recibiéndola, fi-
jandose fecha para la celebracién de una junta de avenencia,
citando a las partes y haciéndoles saber de las prestaciones
reclamadas previniéndolas para que comparezcan por si o a
través de su representante legal (Art. 12 de la Ley de la
COMPROMEX y Art. 8o del Manual de Procedimientos).

Cabe sefialar gue en caso de gque alguna de las par-
tes tenga su domicilio fuera de la Ciudad de México, en 1la
practica la COMPROMEX efectuard la notificacién respectiva,
por conducto de las sucursales del Banco Nacional de Comer-—
cio Exterior en el interior de Méxjco, y en caso de estar
domiciljada fuera del pais, por medio de las Consejerias Co-
merciales o, en su caso a través del Servicio Exterior Mexi-

cano.
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De igual forma, teniendo una de las partes su do-
micilio en el extranjero, podrd comparecer a la junta de a-
venencia por escrito, manifestando en éste sus derechos o
defensas y la propuesta que tuviere para solucionar el con-
flicto, en cualquier caso, deberd declarar expresamente si
acepta o no someterse al arbitraje de la COMPROMEX, en caso
de no llegar a una conciliacién.

Habiendo sido notificado las partes, se llevard a
cabo la junta de avenencia en la cual se oira a las mismas y
tomando en consideracién las pruebas recibidas, el concilia-
dor llevara a efecto, en todo momento, las gestiones necesa-
rias para que los interesados lleguen a un acuerdo, pudiendo
sugerir, cuando lo considere conveniente, férmulas de solu-
cién de las diferencias surgidas. En caso de que las partes
se concilien, se hara constar el acuerdo de éstas, en el ac-
ta correspondiente (Art. 90 del Manual de Procedimientos).

De esta manera el segundo parrafo del articulo 12
de la Ley de la COMPROMEX precept@a: " La Comisién por con-
ducto del Comité Permanente (en la pré&ctica la Secretaria
Ejecutiva) a que se refiere el articulo 70, citard a los in-
teresados cuande residan o tengan representantes en esta ca-
pital, a una junta de avenencia en la gue se tratard de que
se lleque a un arreglo satisfactorio, y en su caso, de que
se. cumplan las obligaciones contraidas."

En relacién con este procedimiento el Lic.
Humberto Brisefio Sierra indica: " En resumen, el procedi-
miento de queja, o mejor, de gquerella entre las partes, se
asimila a los tramites administrativos en su secuencia uni-
lateral por la promocién del querellante y hasta lograr 1la
comparecencia del querellado, y en este punto se convierte
en férmula de conciliacién, en la gque es factible aplicar
las normas usuales, inclusive las internacionales..."S
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8i en la junta de avenencia las partes no lograran
conciliar sus diferencias, la COMPROMEX, en su cardcter de
conciliador, las exhortard a gque sometan sus divergencias,
al arbitraje conforme a las reglas del Manual de Procedi-
mientos de la propia Comisién.

En caso de gque las partes acordaran someterse al
procedimiento arbitral de la COMPROMEX, haradn constar su a-
ceptacién, lo que bastard para iniciar el procedimiento ar-
bitral, sin que sea necesario la posterior ratificacién o
formalidad (Art. 11 del Manual de Procedimientos y Art. 12,
parrafo 20, filtima parte de la Ley de la COMPROMEX).

Si las partes llegaran a concilijar sus intereses o
no celebraron el compromiso arbitral la Comisién dejara a
salvo sus derechos para que los ejerciten en la oportunidad,
via y términos que estimen convenientes, dandose por con-
cluido el negocio.

Una de la facultades de la COMPROMEX, conforme a
su ley (Art. 20, fraccién IV) es emitir dictamenes, cuando
las partes no se hayan conciliado, o bien cuando sin existir
queja, la Comisién debe intervenir por tratarse de alguna
materia de su competencia (Art. 13 de 1la Ley de 1la
COMPROMEX) .

Aun cuando ni en la Ley de la COMPROMEX, ni en su
Manual de Procedimientos, se establece especificamente 1la
forma en que se emitird dicho dictamen, mencionaremos sus
principales pasos, conforme a informacién obtenida en la Se-
cretaria Ejecutiva de la COMPROMEX.

En términos generales, los procedimientos de dic-
tamen se llevan a cabo con la citacién de las partes y con-
cluyen con la opinién con la gue se busca evitar, corregir o
proteger intereses nacionales relacionados con el comercio
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exterior,’ ante efectos lesivos de los que la Comisi6n toma
conocimiento con motivo de la queja, y en las que el interés
individual recibe una respuesta dentro del contexto global
del dictamen.

En la préactica, el procedimiento de dictamen se
realiza en tres etapas, por las que se busca en todo momen-~
to, mantener los principios de equidad y garantia de
audiencia.

En la primera etapa, se recibe o ratifica por una
de las partes, un escrito inicial del cual se corre traslado
a su contraparte, a fin de que exponga por escrito la impro-
ced ia o© proced ja de 1los puntos de hechos contro-
vertidos.

La segunda etapa comprende las pruebas que tanto
una de las partes presente como las gque ofrezca su
contraria.

Por Gltimo, la tercera etapa abarca el andlisis
por parte de la Comisiébn, de los escritos y las pruebas pre-
sentadas y la emisién de la correspondiente resolucién, opi-
nién o dictamen. Este dictamen consiste en una serie de con-
sideraciones emitidas por la propia Comisién, que en muchas
ocasiones se reflejan en recomendaciones gque siempre tendran
como finalidad salvaguardar los intereses y la imagen de
México en materia de comercio exterior.

Cuando una de las partes no comparece, se han im-
plantado medidas que se siguen de oficio, tendientes a pro-
teger la garantia de audiencia de la parte ausente.

Estas medidas consisten en la obligacién de la Co-
misién para ponderar, ademds de los elementos de juicio que
le hayan sido presentados, los diversos elementos que sin
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constar en el expediente puedan aplicarse al caso concreto,
principiando por la legislacién nacional, la extranjera, los
usos y costumbres internacionales, asi como la informacién
de terceros, que en su caso, intervinieron en la operacién
de comercio, como pueden ser los transportistas, agentes a-
duanales, etcétera.

En cuanto al dictamen el articulo 14 de la Ley de
la COMPROMEX, dispone que emitido éste, debersd ser inmedia-
tamente turnado a la Secretaria de Comercio y Fomento Indus-
trial, a fin de que la misma ordene su publicacién en el
Diarjo Oficial de la Federacién y considere la conveniencia
de adoptar las medidas administrativas que se sugieran en el
dictamen indicado.

Otra de las funciones fundamentales de 1la
COMPROMEX es actuar como Arbitro, a peticién de las partes y
cuande el asunto sea de su competencia.

El Manual de Procedimientos de la COMPROMEX define
en su articulo 13 al arbitraje: " Se entiende por arbitraije,
la solucién por parte de la COMPROMEX de un conflicto de co-
mercio internacional sometido a su conocimiento y decisién
por voluntad de las partes en controversia."

El arbitraje podra ser preparado mediante cliusula
compromisoria insertada en un contrato principal, o bien, a
través del compromiso arbitral previo, e incluso por medio
de intercambio de cartas, telegramas, telex o cualquier otro
medio fehaciente de comunicacién escrita en que se haga
constar el sometimiento previo al arbitraje de la COMPROMEX
(Art. 14 del Manual de Procedimientos).

Las etapas que comprenden el arbitraje de la Comi-
sién para la Proteccion del Comercio Exterior de México,
conforme al articulo 18 de su Manual de Procedimientos, re-
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lacionado con el articulo 13 de su ley, son las que a conti-
nuacién se describen:

1. El promovente o actor formulard por escrito su
demanda, anexando el doccumento en gue conste la cl&usula
compromisoria o el compromiso, acompafando también, el o los
documentos que acrediten su personalidad y apoyen su preten-—
sién. En este mismo escrito ofrecerd las pruebas que a su
derecho convengan, debiendo anexar copias simples de todo lo
presentado, que sean suficientes para remitirlas a las par-
tes interesadas.

2., con las copias simples adjuntas al escrito de
demanda, se correrd traslade a la demandada para que en un
plazo de 20 dias hédbiles conteste por escrito, presente do-
cumentos que justifiquen las excepciones que tuviere y o-
frezca pruebas.

Cabe indicar que al igual que en procedimiento de
conciliacién, cuando el demandado no estuviese domiciliade
en la Ciudad de México, se le notificard, segGn sea el caso,
a través de las Sucursales Regionales del Banco Nacional de
comercio Exterior (Secretario Ejecutivo) o bien por conducto
de las Consejerias Comerciales de Méxice en el extranjero o
con el auxilio del Servicio Exterior Mexicano.

3. Tanto en los escritos de demanda como en los de
contestacién, las partes sefialardn domicilio en la Ciudad de
México, para oir notificaciones y recibir toda clase de do-
cumentos, autorizando a quienes deban hacerlo en su nombre.

4. Una vez gue se recibe la contestacién, o bien,
que ha transcurrido el plazo concedido a la demandada para
que la produzca, se citard 2 las partes a una audiencia de
pruebas, alegatos y laudo.
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5. En la audiencia citada en el punto anterior,
se desahogar4dn las pruebas ofrecidas que los &rbitros es-
timen indispensables para el conocimiento de la controver-
sia, teniendo la facultad de ordenar el desahogo de otras a-
dicionales.

Habiéndose desahogado las pruebas, en la misma au-
diencia los &rbitros oirin los alegatos formulados por las
partes, los gue pueden ser presentados por escrito y citaran
para oir la resolucidén que con carécter de laudo dicten.

El plazo para pronunciar el laudo no podra ser ma-
yor de 10 dias habiles, que se contardn a partir de la cita-
cién para ser dictado.

6. En su carécter de A&rbitro la COMPROMEX gueda
facultada para solicitar el auxilio de especialistas en ma~-
terias especificas (peritos) relacionadas con la controver-
sia, cuando a su juicio resulte conveniente escuchar otros
criterjos técnicos para el pronunciamiento del laudo.

7. Las parte podran, a través de un convenio, dar
por concluida la controversia, siempre y cuando no se haya
efectuado la citacién para oir laudo.

8. La COMPROMEX podr& disponer modalidades al pro-
cedimiento y sus decisiones no podrdn ser recurridas.

9. Al igual que la mayoria de los procedimientos
arbitrales, contra el laudo gue pronuncie la COMPROMEX, no
procede recurso alguno y dictado éste se notificard a las
partes para que lo cumplan voluntariamente.

El articulo 20 del Manual de Procedimientos esta-
blece gue cuando el laudo deba de ejecutarse en la RepGblica
Mexicana, a peticién de la parte interesada, se remitirén
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los autos al Juez de primera instancia, para los efectos de
ejecucién, la que se realizard de acuerdo a lo establecido
por el Cédigo de Procedimientos Civiles para el Distrito Fe-
deral.

En caso de que el laudo deba de ejecutarse en el
extranjero, se aplicardn los convenios internacionales que
en materia de reconocimiento y ejecucién de sentencias arbi~
trales tuviere celebrade México Yy que se encuentren
vigentes.

Consideramos que la COMPROMEX es un valioso orga-
nismo, cuya labor no ha sido suficientemente difundida, gque
cuenta con personal altamente especializado y que ademds de
las funciones de conciliador y &arbitro, propeorciona aseso-
ria juridica en materia de comercio internacional, todo ello
en forma totalmente gratuita.

Sin embargo, no estamos de acuerdo con la denomi-
nacién de dicho organismo, ya que el hecho de que contenga
la palabra proteccién, podria interpretarse como gue en
cualgquier controversia que fuera sometida a la Comisién,
siendo una de las partes extranjera, existiria siempre el
propésito de proteger a la parte mexicana.

Por lo cual sugerimos que se le denomine Comisién
para la Regulacién del Comercio Exterior de México, con lo
que de manera general se indica las funciones de la Comi-
sién, sin que implique de ninguna manera una actitud protec-
cionista.

De igual forma proponemos gue sea reformada la Ley
de 1la COMPROMEX, a efecto de cambiar la denominacién de
dicha comisién y actualizar sus funciones, ya gque por los
diversos cambios de adscripcién que ha sufridc ese orga-
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nismo, existen facultades establecidas en la ley, que en la
prictica no realiza la Comisién.

Por Gltimo, consideramos que al igual que la ley,
deberd modificarse el Manual de Procedimientos de la
COMPROMEX, para gque ambos ordenamientos respondan al desen-
volvimiento actual del comercic exterior de nuestro palis,
que por supuesto, no corresponde al que existia en 1956, afio
en que fue publicada la Ley que crea a la Comisién para la
Proteccién del Comercio Exterior de México.
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NOTAS AL CAPITULO V

Brisefio Sierra, Humberto, EL ARBITRAJE

DE LA COMPROMEX, Revista de la Facultad
de Derecho de México, México,

Universidad Nacional Auténoma de México,
Nos. 136, 137, 138, juljo-diciembre, 1984,
Tomo XXXIV, p. 17.

Arellano Garcia, Carlos, LA DIPLOMACIA Y EL
COMERCIO INTERNACIONAL, Editorial Porrda,
México, 1980, p. 51.

Brisefio Sierra, Humberto, Op. Cit., p. 668.
Idem, p. 670.

Idem, p. 671.
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CONCLUSIONES

Primera. Para que a un contrato de compraventa in-
ternacional se le considere como tal, es requisite "sine
gua non', que se celebre entre personas que tengan el prin-
cipal asiento de sus negocios en diferentes paises.

Segunda. Los términos Internacionales de Comercio
INCOTERMS, son reglas uniformes que se pueden aplicar a
cualquier contrato de compraventa internacional y no dan
lugar a dudas de los términos en que se celebré el contra-
to, ademas por su reconocimiento a nivel mundial y al ser
facilmente accesibles por no contar con tecnicismos que di-
ficulten su entendimiento, es recomendable hacer uso de di-
chos términos al momento de elaborar el contrato de compra-
venta internacional.

Tercera. La Convencidén de Viena sobre Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderias, al haber sido ra-
tificada por México y en su momento, promulgada, es Ley Su-
prema en nuestro pais, por lo que se deber& acatar lo que
en la misma se establece, asimismo se debera consultar al
momento de celebrar cualquier contrato de compraventa in-
ternacional de mercaderias, con mayor razén cuando los pai-
ses de origen de ambos contratantes la hubiesen ratificado.

Cuarta. Se recomienda que al elaborar un contrato
de compraventa internacional se incluya la c¢l&usula compro-
misoria, al ser este momento el m&s adecuado para que las
partes prevean las alternativas a seguir en caso de surgir
una controversia.
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El que afin no hayan nacido las diferencias entre
las partes y ambas se encuentren en la mejor disposicién de
llevar una buena relacién comercial, les proporciona la
calma suficiente para acordar el &rbitro u organismo arbi-
tral al que se sujetarin y las reglas a sedquir en caso de
que se presentase alguna diferencia.

Quinta. Cuando no se hubiere insertado en el con-
trato de compraventa respectivo, la cléusula compromisoria,
o habiendolo hecho, no se determinaron las reglas a seguir,
habiendo nacido la controversia, la intencién de las partes
por resolver en forma pacifica y 4gil sus diferencias,
deberd plasmarse en la celebraciédn del compromiso, en que
las mismas podrdn libremente establecer, principalmente, el
arbitro u organismo arbitral que conocera del asunto, el
procedimiento a seguir, el lugar en donde se llevarid a cabo
el arbitraje, la renuncia a los recursos y el idioma a em-
plearse.

Sexta. El procedimiento de arbitraje internacio-
nal es el mejor medio para solucionar las controversias
surgidas en operaciones de comercio internacional, que se
caracteriza por ser &gil e imparcial, permitiendo a los in-
volucrados la eleccién del Arbitro y las normas a que se
sujetaran. Por lo que siempre resultard ser la forma idénea
de mantener la concordia entre la comunidad de importadores
y exportadores.

Séptima. Uno de los organismos arbitrales méds
importantes en materia de comercio internacional en México,
es la Comisién para la Proteccién del Comercio Exterior de
México (COMPROMEX) que actGa como un organismo mixto inte-
grado por representantes tanto del sector pGblico como pri-
vado, que estidn intimamente relacionados con el comercio
internacional.
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Ademids de actuar como &rbitro la Comisién funge
como conciliador y proporciona asesoria juridica especiali-
zada, en forma gratuita, sin embargo, consideramos que la
labor de la Comisién, no ha sido debidamente difundida por
lo que creemos que se le debe dar mayor divulgacién a sus
actividades.

Asi también sugerimos que sea cambiada su denomi-
nacién, ya que una simple cuestién de nomenclatura, puede
dar lugar a que se dude de la imparcialidad de la Comisién,
en su carActer de conciliador y &rbitro, considerando, como
lo dice su nombre, que en todo momento la misma tendr& como
finalidad wuna actitud proteccionista hacia 1la parte
nacional.
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