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PROLOGO.

Resulta un tanto extrafio y deéconcertante para el =--
que se inicia en el estudioc analitico del Derecho, el descubrir
a innumerables actos de la vida cotidiana, todos importantes y
algunos de amplia trascendencia social y econdmica, que no han
sido objeto de ninguna regulacidn juridica.

Hemos querido encontrar la justificacién de esta ca-
rencia, en el hecho de que en muchos casos la institucién o fi
gura juridica es nueva, y no ha habido tiempo para que se plan
tee la necesidad al legislador; también, que no haya anteceden
tes en nuestro pais o en el mundo en el que nos basemos para -
organizar nuestras propias normas; que esa figura o institucidn
presenta dudosos, cuestionables o imprecisos conceptos, princi
pios o puntos bdsicos de estudio, pero es el caso que el acto
juridico al gue nos referimos no es nada novedoso: ya que en o
tros paises, ( algunos de mucho menos capacidad econdémica, cul
tural o tradicién juridica ) lo tienen bien determinado, ubica
do y normado y que es una figura clara, necesaria, practica, u
tilisima, por lo gue, con toda franqueza, hemos de admitir no
existe la menor justificacidn, mediana razén o débil argumento
para no tenerlo debidamente legislado en nuestro Derecho : nos

referimos al necesarisimo Contrato de Suministro.



Encontramos el Suministro de muchas clases,en la -
casa : luz eléctrica, gas, agua, telé&fono, alimentos, limpie
za,etc.. Suministro que funciona operacionalmente en la ofi-
cina o empresa : materia prima, mantenimiento, limpieza, -luz
teléfono,alimentos.

Las personas fisicas requerimos del suministro de-
innumerables bicnes o servicios; las personas morales, tam -
bién lo necesitan, a las personas privadas y a las personas-—
pibljicas también les es (til y necesario. Ante todo lo ante
rior, la deficiencia legislativa se hace mds notoria, mds in
quietante y mds inclinada a exponer en todos los foros posi-
bles la urgencia de esa negada normatividad para hacer mas -
efectivo el desarrollo de tanto satisfactor que pugna por 1o
grar el bienestar persénal, la tranquilidad, el progreso y el
éxito en” todas las Srdenes de la vida.

Ahora que he terminado mis estudios de Licenciatura,
y he buscado un buen tema gue me permita efectuar una aporta
ci6én algo valiosa a mi profesidn, al percatarme de la proble
mitica gue se presenta al ignora} los fundamentos, ubicacién,
consecuencias y proyeccidn del mencionado CONTRATO DE SUMINIS
TRO,no he dudado ni un momento en escoger a éste como el pun
to central de mi trabajo recepcional.

Procuraré recopilar la mayor parte de la informacidn

que me sea posible encontrar; analizaré lo gue considere pro



cedente; comentaré las caracteristicas y trataré de fijar las -
‘bases para gue en un futuro prdximo guede perfectamente regla-

mentado el Contrato en cuestidn.



CAPITULO 1

ANTECEDENTES HISTOR1COS

1.- CONSIDERACIONES GENERALES.

Nos encontramos ante un contrato cuyo desarrollo com
pleto es producto de las exigencias de la vida moderna, resul-
tado de los elementos de trafico intenso. Pero, su existencia
actual se halla anunciada y'preparada a través de los tiempos
por ciertos actos gue, cumpliendo las finalidades que &l hoy -
persigue y pudiendo ser considerados como verdaderos suminis--
tros,en agquella época se caracterizaban por breves notas que -
cambiaban frecuentemente, -pero marcaron su origen tal y como a
hora lo conocemos.

En esta exposicibn nos referimos, previa y someramen
te, a los que podemos considerar precedentes remotos de este -
contrato, pasando después al estudio del derecho moderno, en -
el que trataremos, ademds de la época codificadora., a la etapa
inmediatamente anterior.

2.~ ANTECEDENTES REMOTOS.
a) Primeros tiempos.

AGn cuando solamente se halla regulado en las moder-
nas legislaciones, debid de existir el Suministro desde gque 1la
sociedad se organizd, aunque fuese rudimentario, pues ahl sur-

gieron necesidades permanentes cuya satisfaccidn exigiria la -



intervencidn de contratos de esta indole. Tal seria el caso de

los aprovisionamlentos de viveres y vestidos al ejército en a-

quellos tiempos en que, si el comercio no se hallaba desarrolla
do, las guerras por ser fendmeno mds universal y primero en a-’
parecer en las relaciones humanas, tenian plena vigencia, y e-

xistian ejércitos cuyas necesidades serian satisfechas por con

tratos de este tipo. De ahi que los primeros suministros fuesen
convenidos con el Estado.

Sin embargo. hemos de movernos en el terreno de la -
hipotesis a la que damos esta justificacidn que nos parece ra-
cional, por los documentos que claramente aluden al suministro
y que aparccen en el Dereche Medieval.

b) Derecho Romano.

En cuanto al Derecho Romano, no consideramos defini-
tiva la cita hecha por Kahn, citada por el Maestro Marino y Bo
rregd, que a la letra dice {( 1 )} : " de locatio conductio 3,24:
si cum artefice Titio convenerir utis exauro suo certi ponde--
ris certaeque formae anulus ei fecerit ...", lo cual guiere de
cir :"si Titio ( nombre ficticio ) contratd o convinc con el -
joyero para que con su oro le hiciera anillos de determinada -

forma y cierto peso ...

( 1) MARINO Y BORREGO,Ruben M.de. "Andlisis del concepto de

Suministro.Revista de Derecho Mercantil. Vol.XXX1Il, No. 83. E

nero - Marzo. Madrid,Espada. 1962. P.p. 31l.



Y no la consideramos definitiva por lo poco conclu--
yente de su redaccidn en la que aparece como posible, pero no
necesario, que el oro fuera suministrado por el artifice.

Aln asi, el contrato no responderia al actual concep
to del suministro. En esta carencia documental se apoya Bechman
{ 2 ) para negar su existencia en Derecho Romano. Pero la falta
de documentos no autoriza esa conclusidn y existen poderosas -
razones para justificar su existencia como la carencia de cong
tancia documental, bien de particulares contratos de suminis--
tro,bien de sus normas legales. Como razdn de su existencia, -
podemos considerar la concurrencia de las mismas necesidades -
que han justificado este contrato cuando los documentos nos --
permiten reconocerlo.

Los ejércitos que Roma tenia necesitaban viveres, y
Livio, citado por el Maestro espafiol Marino, { 3 ) nos da a ce
nocer come los romanos lo proveian por medio de contratos gue

hacia el pretor de Espafia. Se trataba, por tanto, de contratos

{ 2 } BECHMANN. Der kauf nach gemcinen Recht. Erlangen und Leji

pzig. T.11. 1876. P.p. 336.

( 3 ) Op-Cit. P.p. 32,



de matiz piblico, por el fin que era el mantenimiento del ejér
;xco y por los sujetos estipulantes ( intervencidn del pretor }
pero gue por su estructura pertenecia al suministro.

Friedlander, habla acerca de las importaciones de tri
go gue Roma hacia a sus provincias, dicha actividad era primor
dial para el comercio de Roma ( 4 ).

Igualmente, la ejecucidn y mantenimiento de las gran
des obras de la edad republicana ( calzadas, acueductos,etc )
asi como los servicios pOblicos de Roma, motivarian contratos
semejantes al gue estudiamos.

Pero ademas es perfectamente explicable su falta de
constancia documental. De una pafte, porque su caracter pibli-
co los hacia escapar a los contratos judiciales y a las consi-
deraciones de los jurisconsultos; por ello no es de extrafar -
gue, tanto en unos como en otros, falten referencias a contra-—
tos de suministro. Y de otra, por laimportante aplicacion en -
Derecho Romano del principio de absorcidn, en cuya virtud la -
supremacia de una modalidad contractual sobre los demds, que -
con mayor o menor exactitud, pudieran ser consideradas varian-

tes suyas, motivaba la requlacidn del tipo prevalente ( en és-

{ 4 ) FRIEDLANDER. " Darstellung aus der Sittengerichte Roms?

s.I. 1922. P.p. 64.



te caso la venta ), nivelando las diferencias que pudiera te--
ner con las semejantes y sin precisar cuando en una misma figu
ra se comprendian varios tipos contractuales.
¢} Epouca Medieval.
De la historia juridica medieval se conservan pocos
documentos. Pero es precisamente en el derecho intermedio en -
el que tiene origen el Suministro, con la nocidn que se viene

formando desde dicha época acerca de los contratos qui habent
tractum succesivum et dependentiam de futuro " { que son de --
tracto sucesivo y que dependen del futuro ).

No es facil descifrar el pensamiento dogmatico de a-
quellos autores que no se planteaban los problemas con el rigor
l6gico actual y unas veces hablaban de contratos y otras de o-

bligaciones que " habent tractum in futurum ". Pero no es nues
tro objetivo hacer un detenido estudio de la doctrina juridica
de esa época, sino comprobAr la existencia del contrato por ra
zones o documentos que consideramos validos y ver como se for-
ma el concepto y van apareciendo sus caracteristicas en docu--
mentos legales o contractuales.

En esta época se dsarrolla y afirma en los paises --
germdnicos una forma considerada como compraventa de la que --
con toda sequridad deriva el contrato de suministro en el dere

cho germdnico. Se trata de la llamada " Vorkeoft ", cuya carac-

teristica fundamental era que la adquisicién por el vendedor -



{ suministrante )} de las mercancias necesarias para poder dar

L

plimiento al negocio principal era posterior a la celebra--
cidén del contrato. Los casos mds frecuentes eran los de contra
tacidén de mercancias que no habian llegado al mercado: se halla
ban en las naves o desembarcadas, no habian cntrade a la ciudad

Las normas que con referencia a esta practica contrag
tual se dictan, estdn mctivadas principalmente por razones de
politica comercial, sobre todo respecto al comercio ultramari-
no ( a través de los mares } y son prohibitivas en su mayoria,
estableciendo la Ley Lubecca, en 1434, " lo que viene sobre el
mar debe ser objeto de contratacidn ". Existia una diferencia-
practica, segin sc tratase de ciudades maritimas o terrestres :
en las primeras se usaba mds gue en las segundas, ya gue en és
tas, por ser considerado como una venta de cosa ajena, sc refu
taba inadmisible o rechazable, sin necesidad de aqguella legis-
lacioén.

Junto a la Vorkoft, hemos de poner, como antecedente
del suministro la venta con riesgo maritimo, en la que, a dife
rencia de las ansidticas que generalmente se hacian al descu--
bierto, el riesgo era del enajenante, lo que representa una ca
racteristica propia del suministro. Tambi&n como antecedentes
del suministro tenemos los contratos sobre titulos, que prece-
den a los modernos negocios de bolsa. En &stos, el punto de a-

poyo del negocio es precisamente el suministro en el concepto



de la época, por no ser necesaria la presencia y disponibilidad

de los titulos, lo que permitia la especulacidn con cosas aje-.

nas. Todas estas figuras son antecedentes del moderno contrato.
3.~ DERECHO MOUDERNO.

Estudiaremos en primer lugar su evolucidon legislati-
va para después referirnos a la contraposicidén conceptual que
aparece entre las nociones latina y germanica del suministro,-
ya que existen las que a continuacidn exponemos :

a) Derecho Latino.

Tanto en el Derecho Espafiol como en el Italiano y -~
Francés, carecemos en los primeros tiempos de documentos lega-
les que lo regulen; pero su existencia no es de dudar, porque
las necesidades permanentes cuya satisfaccidn exige la interven
cidén de contratos de esta indole no faltaban en aquella época,
esto ocurrid con el abastecimiento de ropas y viveres a los e-
jércitos.

En la Ordenanza Francesa de 1673, que es la primera-
Ley Orgadnica del Comercio, no se trata de manera especifica al
suministro, lo que no es de extrafar porgue su configuracién -
como compraventa lo hallaba comprendidé en el articulo 62. Es
con la codificacidn, época en que toda referencia al Derecho -
Latino supone referencia al Francés, cuando aparece en el Codi
go de Comercio con la denominacidn de " Entreprise des fornitu

res ( Forma de fortaleza o manera de proceder ), sometiéndo-



lo a la jurisdiccidn mercantil con la finalidad de sustraerlo

a los Tribunales Administrativos. A Estos se hallgka sujeto an
teriormente con el cardcter piblico de los suministros adminis
trativos. En este decreto de 1806, fue cuvando se delimitd por
primera ver el alcance de esta jurisdiccidn en los suministros,
reduciéndola a ias relaciones entre el estado y los emptesarios.

A pesar de esta alusidn a las empresas de suministro,
no se requla el contrato. La causa fue, sin duda, su considera
cidn como venta, lo que hacia superflua toda otra disciplina.

La fisonomia del suministro en el Derecho Francés de
esta &poca, queda determinada por dos notas : Su caracter mer-
cantil derivado de la jurisdiccidn que entiende de los litigios
que plantea, y la reiteracidén de su ejecucidn, que es la conse
cuencia de la concurrencia normal de repeticiones en los sumi-~
nistros piliblicos, figuras que con mayor frecuencia se daban en
la practica.

La mencidn del suministro como mercantil sin después
regularlo por comprenderlo enila venta fué explicable en Fran-
cia por las razones antes dichas. No estaba justificada en o--
tros paises, donde se carecia de tales motivaciones legislati-
vas y jurisdiccionales.

Pero en virtud de esas especies de colonialismo juri
dico que Francia ejercid entonces sobre la mayoria de los pue-

blos europeos, pasd asi a otras legislaciones, como el Cédigo



Italiano de 1865 que, careciendo de normas especificas sobre el
contrato, declard acto de comercio en su srticulo 32 & las em-
presas de suministro.

Solamente debemos exceptuar de este sistema a las le
gislaciones portuguesa y espanola, mis congruente en este aspec
to. Pero, a pesar de todo, la doctrina de estos {ltimos paises
también ha venido asignando al suministro cardcter mercantil,
al estudiarlo en las obras de esta rama del Derecho.

El derecho Italiano sigue evolucionando, notandose os
cilaciones en los proyectos que habrian de desembocar en el nue
vo Cddigo Unitario de 1942. En este se requla especificamente
en el articulo 52 del Libro IV, con una nocidn restringida que
nos da el articulo 1559 en la que so acentua la distincidén en-
tre el que versa sobre cosas y el que recae sobre servicios, -
reduciendo el suministro a las primeras e incluyendo las pres-
taciones continuadas o periddicas de servicios como subcatego-
ria del " appalto * ( En el proyecto preliminar del cddigo Fran
co Italiano se quiso dar una mayor concrecidn al suministro, -
excluyendo la gran variedad de contratos que garantizan una --
continuidad o una reiteracidn de servicios y formar un nuevo -
tipo de contrato independiente ).

b) Derecho Germanico.
En el Derecho anterior a la codificacién hemos de des

tacar, por su importancia, la Ley Bavara de 1727 y el Landrecht
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Prusiano.

En la primera, el contrato de suministro encuentra -
su reconocimiento oficial por primera vez. Sin embargo, esta -
regulacidn no tenia cardcter general, sino gue se limitaba a -
disciplinar la contratacidn de cerveza. Su vigencia fue supri-
mida en los comienzos del siglo X1X. Pero la Ordenanza del 25
de abril de 1811 reguld, en los articulos del 23 al 27, las re
laciones entre los fabricantes de cerveza y los cerveceros y -
el piiblico, con normas sobre determinacidn de la prestacién y
sobre la duracidn, completadas en 1846, fecha en la que se re-
gulaba la sustitucidn del cervecero.

El Derecho Prusiano, el Landrecht, que entré en vigor
el 12 de julio de 1794, lo regulaba en la seccidén de los con--
tratos de obra, en sus parrafos 981 al 986 aplicandole algunos
preceptos de esta categoria de contratos y dictando reglas es-
peciales para el suministro. Esta sistematizacidn se hallaba -
impuesta por considerarlo oscilante entre el arrendamiento de
obra y la compraventa. Y concedia el parrafo 984 al suministra
do un derecho de revocacidn por inexistencia de la finalidad -
contractual, esto debido al cambio de las circunstancias gque -
surge como importante novedad en los contratos de duracidn. Es
cierto que se da una unilateralidad naca elogiable al conceder
este derecho solamente al suministradc pero ello fue debido -

al caso gue se tenia presente y a cuya solucidn queria subve--
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nirse al redactar el precepto.

Llegada la codificacién, el Cdédigo General Germdnico
de 1881, en lugar de seguir el modelo francés como hicieron al
gunas legislaciones particulares - Augsburg y Braunschweig -,
se basa en los principios del derecho mercantil consuetudinario
y estatuario de las ciudades maritimas.

En su articulo 271, prevé como acto de comercio el -
suministro de mercancias u otras cosas muebles o titulos de --
crédito que el suministrador procura a tal fin. El concepto --
que de &1 se deriva no es otro que el dominante en aquellas --
ciudades maritimas : Contrato por el qgue se enajena alguna cosa,
que serd adquirida después de su estipulacidn para la ejecucidn
del mismo. Como se ve, este concepto no rechaza la reiteracidn
prestacional, pero la considera indiferente. Y nada modifica -
este concepto la posterior evolucidn legislativa alemana.

¢) Oposicidn dc conceptos.

de la expuesta independencia evolutiva entre los de-
rechos latinos y germanicos surgid 'la contraposicidn conceptual
entre sus nociones de este contrato. Los primeros se centran -
en la reiteracidn de las prestaciones como elemento imprescin-
dible; los segundos, en su dilacidén o cumplimiento posterior.

Atendiendo la {iltima nocidén a la finalidad del con--
trato, consistente en la satisfaccidn de necesidades futuras -

se preocupa poco de la repeticidn prestacional, conformindose
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con que se halle diferida ejecucidn. Con ello puede satisfacer
se la necesidad en el momento en que se surja, y es suministro
aunque la ejecucidn' tenga lugar de una sola vez. Por el contra
rio en la noci16n latina no se concibe un contrato de suministro
de ejecucidn transitoria. Este seria un contrato de ejecucidn
diferida, de naturaleza diversa como lo es la compraventa, a--
rrendamiento, etc, pero nunca un suministro, que para el Dere-
cho Latino exige una ejecucidn de tracto sucesivo.

Esto explica que el Derecho Alemdn, en lo fundamental,
se puede subvenir a las necesidades juridicas del contrato con
la remisidn a las normas de la compraventa. La esencia de su -
nocidn no es otra que la de una ejecucidn diferida que, por --
tanto, no altera la verdadera naturaleza juridica del contrato.
Se trata de especialidad de ejecucidén, no de contrato. En cam-
bio, en el Derecho Latino, mas evolucionado por haberse legis~
lado mds recientemente, el Italiano sintid la imperiosa necesi
dad de una regqulacidn independiente, pues al introducirse el -
elemento temporal vinculado a la ptestacidn, elemento de con--
‘trato y no sblo la modalidad ejecutiva, como la dilacidn, el -
contrato aparece distinto del que, siﬁ esa relevancia del tiem
po, tiene objeto de naturaleza andloga.

d) Derecho Mexicano.
No existe ni ha existido en nuestra legislacidn mer-

cantil regulacidn del contrato de suministro. El Cdcigo de Co-
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mercio, en la fraccidn V del articule 75 se limita a declarar

aue son actos de comercio las empresas de abastecimiento y -
suministros “.

El abastecimiento no es mids gue la provisidn, general
mente periddica, de viveres,forrajes, municiones, material sa-
nitario, servicio, aguas, etc ; lo que en Gltimo término tam--
bién es el suministro, por lo que es redundante la redaccidn -
de dicha fraccidn. importa determinar su esencia, para distin-
guirlo de la compraventa mercantil de cosas que no Se entregan
desde luego, que es el contrato a que mas se asemeja, y en es-
te punto encontramos que aunque el suministro comprende a ve--
ces la entrega de articulos a tiempo determinado, su esencia -
no es la entrega, de un modo seguro y cierto, y en las condi--
ciones estipuladas, de cosas y efectos que se tienen ya, o que
se van a adquirir posteriormente por ella a fin de cumplir sus
compromisos.

Precisamente, por esa importante funcién social, ju-
ridica y econdmica del contrato de suministro, €¢laboramos cste
trabajo, que pugna por todos los caminos para que en un futuro
cercano se legisle en la forma mds adecuada posible éste tan u

tilizado contrato.



CAPITULO IIX.

FUENTE JURIDICA DEL SUMINISTRO.

l.- Obligaciones y Contratos Mercantiles.

Indiscutiblemente que el suministro es un acto de na
turaleza contractual, ya que implica el acuerdo de voluntades
para crear derechos y obligaciones. En esto no hay duda, todos
los autores, desde sus origenes asi lo han considerado; por e-
1lo en el andlisis de nuestro contrato, hemos de revisar y lle
gar a las obligaciones, una de cuyas fuentes es precisamente -
este acto juridico. Por necesidad metodoldgica, y dado el tema,
su naturaleza juridica, debemos precisar conceptos, [ijar cla-
sificaciones, ubicar instituciones, sefalar deficiencias legis
lativas en su regulacidén y en esa forma, ya cubierta la parte
juridica de su entorno, dedicarnos a estudiar con profundidad
el cuestionado y poco tratado Contrato de Suministro.

2.- Ve las Obligaciones Mercantiles en general.

Afirmaba el maestro Felipe de Jesls Tena { 5 }en su
Derecho Mercantil Mexicano que el derecho de las obligacio--
nes es sin duda, elDerecho Civil por excelencia " constituido

por un vasto caudal de nociones fundamentales, de ideas direc-

{ 5 ) TENA,Felipe de J. " Derecho Mercantil Mexicano ". Edit.

Porrila. 2@ edicidn. México, D.F. 1938. P.p. 79.



15,

trices, de principios bdsicos, como gque arrancan directamente
de la esencia y naturaleza de la obligacidn considerada en si
misma, ese derecho presenta la parte basica de la legislacidn
civil, gue un fino analisis racional dejdé casi definitivamente
elaborada desde los tiempos de la Roma cldsica, y al cual habre
mos de recurrir para resolver cualquier cuestidén que se suscite
sobre la existencia y efectos de una obligacidn, sea ésta civil
o mercantil. He aqui porqué ningin C6digo de Comercio se ocupa
en exponer en toda su amplitud la Teoria de las Obligaciones -
Mercantiles; ello seria superflua la repeticidén de normas esta
blecidas por el Cddigo Civil. Unos cuantos preceptos, en cuanto
significan creaciones del Derecho Mercantil, son los idnicos que
integran o deben de integrar, el derecho de las obligaciones en
los Cbdigos de Comercio. Estas ideas explican el articulo 81 -
del nuestro : " Con las modificaciones y restricciones de este
cédigo, serdn aplicables a los actos mercantiles las disposicig
nes del Derecho Civil acerca de la capacidad de los contrayen-
tes y de las excepciones y causas que rescinden o invalidan --
los contratos “.

Al tratar el tema de las obligaciones y contratos, el
Lic. Rafael De Pina, en la introduccidén de la parte general se

fiala ( 6 ) : " Escasos preceptos encontramos en el Cédigo de -

( 6 ) PINA VARA,Raafel de. " Elementos de Derecho Mercantil Me

xicano. Edit,Porrda. s/ed. Mé&xico,D.F. 1981. P.p. 46.
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Comercic y demds leyes mercantiles, sobre las obligaciones y -
céntratos mercantiles en general ",

Y en general sefiala ( 7 )} :" En los términos de los
artizulo 2 y 81 del Codigo de Comercio, debemos considerar a--
plicables en esta materia las disposiciones del Derecho Comian,
esto es, del Derecho Civil, en cuanto a la legislacidn del De-
recho Mercantil nada disponga al respecto y no sean opuestas a
lo establecideo por ella. Esto es, en materia de obligaciones y
contratos mercantiles en general, deben aplicarse las mismas -
normas que se aplican en materia civil y que forma parte del -
derecho de las obligaciones *“.

El Lic.Tena sdlo dedica su estudio a las disposicio-
nes especiales, tal como lo expone el Cédigo, aunque muchas de
ellas no tengan ni remotamente ese cardcter.

El Lic. De Pina, considera conveniente recordar some
ramente algunos conceptos del Derecho Comin, criterio que tam-

bién sostiene el autor Puente y Calvo {( 8 ).

( 7 ) 1DEM.
( 8 ) PUENTE Y F. Arturo y Octavio Calvo Marroquin. " Derecho
Mercantil.Editorial Banca y Comercio, 3%a.Edicifn. México,D.F.

1988. P.p. 19.
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El Lic. De Pina recuerda los siguientes temas ( 9 ) :
Concepto de obligacién, modalidades de las obligaciones { se -
trata en realidad no de modalidades, sino de formas de obliga-
ciones ), Cumplimiento de las obligaciones, moneda de pago, in )
cumplimiento de las obligaciones, la mora, y la clausula penal.

Por su parte, Puente y Calvo considera en el estudio
de las obligaciones { 10 ) : Definicidn, clasificacidn, modali
dades, obligaciones con pluralidad de objetos y con pluralidad
de sujetos, fuentes de las obligaciones, fuentes, transmisién,
extincion y cumplimiento de las obligaciones mercantiles,final
mente incumplimiento.’

3.- Definicién de Obligacién.

La obligacién es una relacidn juridica por virtud de

la cual un sujeto llamado Acreedor esta facultado para exigir
*a otro sujeto denominado Deudor una prestacidn o una abstencidn.

Los elementos constantes de la obligacidn son la re-

lacién juridica entre deudor y acreedor, y el objeto gue con--

siste en dar, hacer o no hacer. Hay quienes consideran que la

(9 ) Op. Cit. P.p. 55.

{ 10 ) iBID.p.p. 22.



obligavidn debe tener un contenido patrimonial, debe ser estima
Hle pecuniariamente. Este requisito no es admitido en forma u-
ndninie. Nosotros hemos sefialado que la obligacidn es una rela-
c16n juridica, hay quienes hablan de un vinculo juridico, recor,
dando a las Institutas, y quienes definen la obligacidn como u
na necesidad juridica.

4.~ Elementos de la Obligacion,

Los requisitos para la existencia de la obligacidn -
son : Los Sujetos ( personas juridicas individuales o colecti-
vas ) cuando menos un sujeto activo ( acreedor ) y un sujeto pa
sivo ( deudor }. Puede haber pluralidad de unos y otros. La e-
xistencia de una obligacibn, supone siempre la de una relacion,
protegida por el Derecho Objetive. El objeto., es lo que puede
exigir el acreedor, puede ser un hecho positive { prestacién },
puede ser un hecho negativo ( abstencidn ).

5.~ Clases de Obligaciones.

Por su objeto, las obligaciones pueden ser : de dar,
de hacer y de no hacer. Las obligaciones de dar consisten : en
la traslacidén del dominio de cosa cierta, en la enajenacidén tem
poral del uso o goce de cosa cierta, en la restitucidn de cosa
ajena o pago de cosa debida, como lo senalan los articulos 2017
a 2026, asi mismo 2011 a 2016. Las obligaciones de hacer obli~
gan a realizar un hecho: las obligaciones de no hacer implican
una abstencidn, como lo marcan los articulos 2027 y 2028 de --

nuestro Codigo Civil vigente.



Existen obligaciones con pluralidad de objetos, Son
de dos especies : Obligaciones conjuntivas y Obligaciones alter
nativas. Las obligaciones conjuntivas son aquellas gue constri
fien al deudor a cumplir acumulativamente varias prestaciones.
De acuerdo al articulo 1961 del Cddigo Civil, el cumplimiento
debe ser total ( 11 }.

En las obligaciones alternativas se constrifie al deu
dor del pago de una, dos o mds prestaciones y se extingue por
el cumplimiento de ella. El deudor se obliga a uno ﬁe dos he--
chos, 0 a una de dos cosas, © a un hecho o a una cosa. Se cum-
ple prestando cualquicra de esos hechos o cosas. En éstas obli
gaciones, el deudor no puede prestar parte de una cosa y parte
de otra, o ejecutar en parte un hecho. La eleccidn corresponde
al deudor, como lo establecen los articulos del 1961 al 1965 -
del Cbdigo Civil ( 12 ).

Existen obligaciones con pluralidad de sujetos. Cuan
do hay pluralidad de deudores o de acreedores tratdndose de una
misma obligacidn. existe la mancomunidad. El articulo 1985 del

Codigo Civil para el Distrito Federal, dispone ( 13 ) :

( 11 ) » cbédigo Civil para el Distrito Federal. Edit. Porria.

57a. Edicidén. México,D.F. 1989. P.p. 351.
( 12 ) 1IDEM.

( 13 ) 1BID.P.p. 354.
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"

La simple mancomunidad de deudores o de acreedores no hace -
éue cada uno de los primeros deba cumplir integramente la oblji
gacién, ni da derecho a cada uno de los segundos para exigir el
total cumplimiento de la misma. El crédito o la deuda se consi
deran divididos en tantas partes como deudores o acreedores ha
ya, las partes se presumen iguales a no ser gque se pacte otra

cosa o la ley diéponga lo contrario . Habrd solidaridad acti
va cuando dos o mas deudores reporten la obligacidn de prestar
cada uno de por si, en su totalidad la prestacidén debida ", tal
y como lo marca el articulo 1987 del cddigo Civil ( 14 }.

6.- Efectos de las Obligaciones.

En el Cédigo Civil,al tratar de los efectos de las o
bligaciones, se habla en primer lugar de los efectos de las o-
bligaciones entre las partes. Del cumplimiento de las obliga--
cionés, precisando en su capitulo primero lo que es el pago; -
en el segundo, habla del ofrecimiento del pago y de la consig-
nacion. Luego trata del incumplimiento de las obligaciones y =~
en dos capitulos habla, en el primero de las consecuencias del

incumolimiento de las obligaciones y en el seqgundo de la evic-

cién y sancamiento. Después de tratar los efectos de las oblige

( 14 ) IDEM.
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ciones entre las partes, trata los efectos de las obligaciones
con relacidn a terceros, y ahl toca los temas relacionados con
los actos celebradus en fraude de los acreedores, y de la simy
lacidn de los actos juridicos.

En relacidn con el cumplimiento de las obligaciones,
la ley seflala gue pago o cumplimiento es la entrega de la cosa
o cantidad debida, o la prestacidn del servicio que se hubiere
prometido y da disposiciones en relacidn con los problemas que
se plantean en relacidn con el pago : Qué debe pagarse, cémo -
debe pagarse, tiempo en que debe hacerse el pago, lugar de pa-
go, gastos causados por el pago, imputacidn del pago, quién pue -
de hacer el pago, presuncidn de haber pagado, con qué debe ha-
cerse, y el ofrecimiento de pago seguido de consignacién.

En el Cddigo de Comercio., en sus articulos 83 y 84--
{ 15 ), se habla de cumplimiento. En el priméro, dispone : - -
"Las obligaciones que no tuvieran término prefijado por las par
tes o por las disposiciones de este Cédigo, serdn exigibles a
los diez dias después de contraidas, si llevaren aparejada eje
cucidn ".

En el articulo 84 se disp&ne : " En los contratos mer

cantiles no se reconocerd términos de gracia o cortesia, y en

( 15 ) " coédigo de Comercio y Leyes Complementarias. Librerias

Teccalli. 2a.Edicidén. México,D.F. 1986. P.p. 23.
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todos los cdmputos de dias, meses y ahos, se entenderadn : el -
dia de veinticuatro horas, los meses, segiin estan designados =~
en el calendario gregoriano, y el aho de trescientos sesenta y
cinco dias “.

Hay casos en que la ley fija un término para el cum
plimiento de la obligacidn a falta de estipulacidn expresa en
el contrato. Por ejemplo, en la compraventa mercantil dispone
el articulo 379 del Codigo de Comercio, { 16 ) : " 5i no se hu
biere fijado plazo para su entrega, el vendedor deberd tener a
disposicidn del comprador las mercancias vendidas dentro de las
24 horas siguientes al contrato ".

En el articulo 380, se dispone ( 17 ) : " El compra-
dor deberd de pagar el précio de las mercancias que se le hayan
vendido en los plazos y términos convenidos. A falta de conve-
nio, lo deberd pagar de contado. La demora en el pago del pre-
cio lo constituird en la obligacién de pagar réditos al tipo -
legal sobre la cantidad gue debe “.

El articulo 86 del Codigo de Comercio se refiere al
lugar {( 18 } : " Las obligaciones mercantiles habrdn de cumpli

mentarse en el lugar determinado en el contrato o en caso con-

(16 ) IBID. P.p. 35.
( 17 ) IDEM.

( 18 ) 1BID. P.p. 23.
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trario, en aquel gue segln la naturaleza del negocio o la inten
cién de las partes debe considerarse adecuado al efecto por con
sentimiento de aquellas o arbitrioc judicial ".

Si la obligacidén no se paga, es decir, que no hay pa
go, o cumplimiento en el orden civil, en caso de incumplimiento
se producen diversos efectos :

a) En relacidn con las partes.
b) Frente a terceros.

Los efectos que se producen en relacidn con las par-
tes son : Reparacidén del dafio, pago de dafios y perjuicios, sa-
neamiento por eviccidén y saneamiento por vicios ocultos.

En relacidn a terceros‘los efectos son : Ejercicio -
por el acreedor de los derechos del deudof; accidén Pauliana y
accidn contra la simulaéién.

La tebaracién del dafio debe consistir en el restablg
cimiento de la situacidn anterior a €l, es decir, volver las co
sas al estado anterior a} dafio. Cuando ello sea posible, la re
paracion debe consistir en el pado de dafios y perjuicios. Res-
pecto del pago de dafios y perjuicios, la responsabilidad que -
proviene del incumplimiento de la obligacidn comprende cuando
no se realizare el hecho, cuando no se cumpla con la obligacidn
de dar o hacer la reparacidn de los daifios y la indemnizacidn -
de los perjuicios, sigquiendo los puntos gque establece el arti-

culo 2104 del Cdédigo Civil.
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Segiin los articulos 2108 y 2109 de cddigo Civil, nos
"establecen ! 19 ) : " Se entiende por dafios la pérdida o menos
cabo sufrido en el patrimonio por la falta de cumplimiento de
una obligacidn ", " Se reputa perjuicio la privacidn de cual-
quier ganancia licita que debiera haberse obtenido con el cum

plimiento de la obligacidn ™.

Al injusto retardo en el cumplimiento de una obliga
cién se le llama Mora. El articulo 85 del Codigo de Comercio
dispone ( 20 ) : " Los efectos de la morosidad en el cumpli-
miento de las obligaciones mercantiles comenzaran :

I.- En los contratos gue tuvieren dia sefialado para su
cumplimiento, por voluntad de las partes, o por la ley, al --
dia siguiente de su vencimiento.

I1.- Y en los que tengan, desde el dia en que el acree-
dor reclame al deudor, judicial o extrajudicialmente, tal y -~
como lo sefialan los articulos 2104 a 2118 del Cddigo Civil, -
relativos a las consecuencias del incumplimiento de las obli-
gaciones.

En tratdndose de las obligaciones de dar, quien trans

mite responde de la eviceidn. { 21 ) " Habrd eviccidn, cuan-

{ 19 ) Op.Cit. P.p. 373.
{ 20 ) Op.Cit. P.p. 23.

( 21 ) oOp.Cit. P.p. 374.
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do el que adquirid una cosa fuere privado del todo o parte de
ella por sentencia gue cause ejecutoria en razdn de algin de-
recho anterior a la adquisicidn. Ahora bien, cuando tiene lu-
gar la eviccidn, el que enajena estd obligado al saneamiento,
o sea, a indemnizar al adquirente de los danos y perjuicios -
que le cause la privacidn de la propiedad del bien, como se -
establece en los articules 2119 y 2120, respectivamente del -
cédigo Civil.

La obligacibn de saneamiento consiste en la que tie
ne elque enajena no sblo de responder de la eviccién, sino --
también de 165 vicios ocultos de la cosa. Estos vicios ocultos
son aquellos que lo hacen impropia para los usos a que se le
destina o que se disminuyan de tal modo que este uso al haber
lo conocido el adquirente no hubiera hecho la adguisicidén o -
habria dado menos precio por la cosa. En este caso, el que ad
quirid puede pedir la reduccidn del precio o devolver la cosa,
segin lo establecido por los articulos 2142 a 2144 y 2149 del
Cddigo Civil. ( 22 )

Recuérdese en relacidn con el cumplimiento, lo sefia

.lado en el articulo 1949 del Cédigo antes citado, que dice -

a la letra ( 23 ) : " La facultad de resolver las obligacio-~

( 22 ) IBID.P.p. 378 y 379.

{ 23 ) IBID.P.p. 349.
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nes se entiende implicita en las reciprocas, para el caso de
'que uno de los obligados no cumpliere con lo que le incumbe.
El perjudicado podrd escoger entre exigir el cumplimiento o -
la resolucidn de la obligacidn, con el resarcimiento de daiios
y perjuicios en ambos casos. También podrd pedir la resolucidn
aGn después de haber optado por el cumplimiento cuando éste -
fuere imposible ©®.
7-- Incumplimiento de la obligacidn.
En relacidn con el incumplimiento, Puente y Calvo -
{ 24 ) sefialan gue si el deudor no cumple voluntariamente una
obligacidn mercantil, el acreedor tiene tres derechos :
1.~ Exigir la ejecucibn forzosa para que el poder pObli
co haga egfectivo el cumplimiento de la obligacidn. Para ello
disponen de las acciones judiciales.
2.~ Exigir la reparacidn de los dafos y perjuicios. En
los contratos mercantiles es frecuente gue las partes aseguren
el pago de los dafios y perjuicios para el caso de incumplimien
to, mediante la cldusula penal, que consiste en fijar determi
nada cantidad que compense los dafios y bcrjuicios que resienta
el acreedor. En los contratos mercantiles en que se fija la -

pena convencicnal contra el que no la cumpla, la parte perju-

( 24 ) Op.Cit. P.p. 25.
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dicada puede exigir el cumplimiento del contrato o la pena --
prescrita. Al utilizarse cualquiera de estas acciones se extin
gue la otra.

Recordemos con relacidn a este tema lo que disponen
algunos preceptos del Cédigo Civil, especificamente el articu
lo 1840, que dice { 25 ) : " Pueden los contratantes estipular
cierta prestacidn como pena para el caso de que la obligacidn
no se cumpla o no se cumpla de la manera convenida. Si tal eg
tipulacidén se hace no pédrén reclamarse ademas dafios y perjui
cios”, asimi;mo sefialan diferentes situaciones los siguientes
articulos, del 1841 al 1B49 del c6digo que comento.

3.- Ejercitar determinadas acciones para conservar el -
patrimonio del deudor. Debemos citar principalmente la accidn
para pedir la nulidad de los actos celebrados por el deudor -
en perjuicio de su acreedor, conocida con el nombre de Accidn
Pauliana, a la cual aducen los articulos 2163 a 2179, y a las
acciones de los acreedores en caso de quiebra de un comercian
te.

Nosotros hemos sefalado, ademds de la accidn contra
la simulacidén a la cual se refieren 155 articulos 2180 a 2184

del Co6digo Adjetivo vigente para el Distrito Federal,

{ 25 ) Op.cit. P.p. 332.
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8.~ Fuentes de las Obligaciones.

En cuanto a las fuentes de las obligaciones, en el
Derecho Civil se consideran como tales El contrato, la decla
racidén unilateral de la voluntad, el enriquecimiento ilegitimo,
la gestidn de negocios; los actos ilicitos y la responsabili-
dad objetiva y el riesgo profesional. El Cbédigo de Comercio,
dedica un capitulo, el segundo del titulo primero de Comercio
Terrestre al estudio de los contratos mercantiles en general.
Luego trata de algunos contratos en particular.

9.- El Contrato.

Nuestro coddigo civil sefiala en su articulo 1792 que
{ 26 ) = " Convenio es el acuerdo de dos © mas personas para-
crear, transferir, modificar o extinguir obligaciones ".

El articulo 1793, sehala ( 27 ) : " Los convenios -
que producen o transfieren las obligaciones y derechos toman
el nombre de ceontratos."

Asi pues, el contrato es una especie dentro del géne
ro de los convenios. Recordeﬁos lo gue ya dijimos anteriormen
te, el contrato es un acto juridico tipo. Los conceptos ante-

riores, extensivos del derecho Civil al Mercantil, nos permi-

( 26 ) 1BID.P.p. 325.

( 27 ) IDEM.
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ten seflalar gue los contratos mercantiles son convenios que -

producen o transfieren obligaciones de naturaleza mercantil.

Dependerd la mercantilidad del contrato diversos factores :

Naturaleza de la prestacidn, sujetos gque intervienen, entre o

tros. Debe tenerse presente lo que ya dijimos en la primera -

parte, y repasar 10 visto con respecto a los actos de comercio.
10.- Elementos del Contrato.

Recordemos que al tratar de los actos juridicos en
general se estudian los elementos esenciales y los elementos
de validez del acto juridico. En tal virtud, todos los contra
tos deberdn tener sus elementos esenciales o existenciales y
sus elementos de validez. En lo general, los autores sefialan
como elementos de existencia : la Voluntad o Consentimiento,
objeto que pueda ser materia del acto ( se distinguen entre -
el objeto directo y el indirecto } y Solemnidad.

Nosotros consideramos también la norma como elemen-
to de validez. Asimismo, la licitud, la ausencia de vicios en
la voluntad, se considera que la ;oluntad debe manifestarse -
sin que haya error, dolo, mala f&, violencia o lesién.

Ahora bien, nuestro cbdigo civil, en relacidn con -

los contratos dispone en su articulo 1794 que ( 28 )}: " Para

( 28 ) 1IDEM.
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la existencia del contrato se requiere :
1.- Consentimiento.
I11.- Objeto gue pueda ser materia del contrato.”

En el articulo 1795, interpretado acontrario sensu,
se sefialan lous elementos de validez al disponerse que ( 29 ):
" El contrato puede ser invalidado :

I.- 1Incapacidad legal de las partes o de una de ellas ( capa
cidad para validez ).

II.~- Por vicios del consentimiento ( sefialamos gue no debe ha
ber vicios como error, dolo, etc.).

III.- Porque su objeto o su motivo o fin, sea licito { debe
haber licitud }.

1V.- Porque el consentimiento no se haya manifestado en la -
forma en gue la ley establece { deben de llenarse las formali
dades requerides para la validez del acto )."

En relacidn con el consentimiento, hemos visto que
puede ser expreso o tacito. es expreso cuando se manifiesta -
verbalmente o por escrito o signos inequivocos. El tacito re-
sultard de hechos o de actos que lo presupongan © gue autori-
cen a presumirlo, excepto en los casos en gue por ley o por -

convenio la voluntad dehe manifestarse expresamente. Cuando el

( 29 ) 1IDEM.
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consentimiento se forma entre presentes, no existe problema.
La ley presenta varias hipdtesis : ofertas sin fijacidn de pla
20, con plazo, por teléfono y cuando gueda el oferente libre
de su oferta. En relacidn con la formacidén del consentimiento
entre ausentes, se pueden presentar problemas. En doctrina ha
sido ampliamente debatido el modo de fijar el momento en gque
se perfeccionan los contratos.

11.- Clasificacidn de los Contratos.

A diferencia del Cbddigo Civil, en el Cédigo de Comer
cio, no se hace ninguna clasificacién de los contratos. En la
parte relativa del Cédigo Civil, al hablarse de la divisidn de
los contratos, solamente habla de los contratos unilaterales,
bilaterales, los contratos onerosos que pueden ser conmutati-
vos y aleatorios, como se ve, esta divisidn es muy parca. En
esta virtud y fijdndonos en la naturaleza de los contratos, =
los hemos dividido, considerando lo que sefiala el C&digo Civil
y la manera como se constituye en los siguientes grupos :

a) Unilaterales y Bilaterales .- * El contrato es Unilateral
cuando una sola de las partes se obliga hacia 1la otra sin que
esta le quede obligada. Es contrato Bilateral cuando las pac-
tes se obligan reciprocamente.

b) Onerosos'y Gratuitos .- Dividiéndose los contratos Onero
sos en Conmutativos y Aleatorios. Es contrato Onerosco aguel‘en

que se estipulan provechos y gravimenes reciprocos; es Gratuj
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to aquel en que el provecho es sclamente de un& de las partes.
‘El contrato Oneroso es Conmugativo, cuando las prestaciones -
que se deben las partes son ciertas desde que se celebra el -
contrato, de tal suerte gue ellas pueden apreciar inmediatamen
te el beneficio o la pérdida que les cause éste. Es Aleatorio,
cuando la prestacidn debida depende de un acontecimiento incier
to gue hace que no sea posible la evaluacidn de la ganancia o
pérdida sino hasta gue ese acontecimiento se realice.

¢} Consensuales y Reales .- Reales, son aquellos gque se cong
tituyen por la entrega de la cosa. Son consensuales en oposi-
cidn a los Reales cuando ho se necesita la entrega de la cosa
para la constitucion del mismo.

d) Formales y Consensuvales .- 5Son los que requieren, en el
caso de los formales, una forma escrita, piiblica o privada pa
ra la validez delos mismos. El contrato es Consensual en opg
sicidn al Formal cuando existe por la simple manifestacidn --
verbal o tacita del consentimiento.

e) Principales y Accesor'ios .- Principales son aquellos que
existen por si mismos. Accesorio son aquellos que dependen de
un contrato Principal. Son llamados también de Garantia.

£f) 1Instantdneos y de Tracto Sucesivo .- Instantdneos son a-
quellos gque se cumplen en el momento mismo en que se celebran,
el pago de las prestaciones se lleva a cabo en un sélo acto.

De Tracto Sucesiveo son aquellos en los que el cumplimiento de
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las prestaciones se¢ realiza en un periodo determinado.

De los distintos contratos gue mencionamos, podria-
mos,a modo de ejemplo sefalar : El préstamo mercantil, como un
contrato bilateral, asi la compraventa; como unilateral, el -
depdsito bancario de dinero; onerosos,una compraventa mércan-
til, una permuta; gratuito, un comodato O préstamo de uso que
se celebra entre comerciantes. Como contrato conmutativo, el
de comisién. Como contrato aleatorio, el de Seguro. Como con-
sensual, la compraventa; el reporte como contrato real, se ‘per
fecciona por la entrega de los titulos; como contrato formal
la sociedad; como contrato principal, un préstamo; como acce-
sorio, una fianza, como instantaneo, una compraventa; como de
tracto sucesivo un arrendamiento.

Existe otra clasificacidn de los contratos, tomando
en cuenta el propdsito o finalidad que las partes se §roponen
al realizar el contrato y de acuerdo con las disposiciones del
cddigo Civil, esta clasificacidn comprende a los contratos pre
paratorics ( Promesa de contrato ); traslativos de dominio --
{ Compraventa, permuta, donacidn y mutuo }; traslativos de u-

so ( Arrendamiento, transferencia onerosa del uso, comodato,

uso gratuito }; De finalidad comin { Sociedad, finalidad eco-
ndémica, Asociacidn; finalidad artistica ); Aparceria; de pres
tacidén de servicios profesionales o no profesionales ( Depdsi

to, Secuestro, mandato, transportes, hospedaje }; De comproba
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cidn juridica ( transacidn ): de garantia {( Fianza, prenda, hi
poteca ); aleatorios ( El juego, la apuesta, la renta vitali-

cia y la compra de esperanza }.



CAPITULO IT11

GENERALIDADES SOBRE EL CONTRATO DE SUMINISTRO

l.- Consideraciones Primarias.

Ya habiendo estudiado su fuente juridica, procedere-
mos ahora a fijar las caractcfisticas y analizar el contenido
y finalidad del contrato de Suministro, objeto de nuestro estu
dio.

Son numerosos estos contratos en las sociedades moder
nas, para hacer posible que satisfactores como la energia eléc-
trica, el gas doméstico, combustibles diversos e indispensables
para la industria, agua, ciertas clases de mantenimiento indus-
triales y doﬁésticos, etc. lleguen a la masa de consumidores de
los mismos.

En muchos casos, tales contratos de sumihistro se ce
lebran con organismos oficiales o descentralizados, por lo que
su regulacién se somete expresamente a reglamentos administrati
vos,y el precio en juego se encuentra prefijado por autoridad
competente.

El Contrato de Suministro en nuestro Derecho, es un
contrato atipico, generalmente mercantil, aungue puede ser ci-
vil o mixto ( Civil y mercantil ). No estd regulado por nuestra
legislacidén mercantil, aunque el articulo 75, fraccidn V.de --
nuestro Cddigo de Comercio el cual menciona que son actos de -
comercic * Las empresas de abastecimiento y suministro.”

Los autores generalmente estudian al suministro como
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una compraventa especial, © como una modalidad o variante de la
compraventa. Esto -iene especial interés para nuestro Derecho
que,al reglamentar esta figura, debemos de buscar cudles son -
las normas del contrato tipico con el gue tiene mas semejanza

o analogia. Con las variantes que tiene este contrato en rela-
cién a la compraventa, resultan normas aplicables supletorias
las de la compraventa, y en especial, las reglas de la compra-
venta mercantil en nuestro Cddigo de Comercio.

En el codigo de Italia, en materia civil, se ha rogu
lado el contrato de suministro dentro de los contratos traslati
vos de dominio, pero como una figura autdnoma distinta de la -
compraventa.

2.- Concepto y Caracteristicas.

Para precisar debidamente la esencia de este contrato,
hemos de iniciar sefialando su concepto, para lo cual recurrirg
mos a algunos de los pocos autorés que han intentado dicha con
ceptualizacidn. En primer lugar, citaremos el concepto que nos
proporciona Omar Olvera Luma | 30 } : “ Es el contrato por el
cual una parte se obliga a ejecutar en favor de otra, prestacig
nes periddicas y continuadas, mediante una contraprestacidn --

cierta y en dinero." Por su parte, Oscar Vazquez del Mercado -

( 31 } nos dice : " Es aquel contrato que se celebra para cum-

{ 30 } OLVERA DE LUNA, Omar. " Contratos Mercantiles ". Edito

rial Porria,S.A. s/ed. México, D.F. 1982. P.p. 275.
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plir las necesidades del consumidor sin que se agote en un sdlo
acto, sino que su eficacia dura en el tiempo, negocio juridico
en el que una parte se obliga frente a otra a cumplir prestacio
nes periddicas y continuas por el pago de un precio determina-
do *.

De los conceptos propuestos, podemos afirmar que to-
dos son correctos, ya gue contienen los caracteres basicos de
ese contrato.

De acuerdo a la clase que pertenece, en loc gue respec
ta a la clasificacidn del citado contrato de Suministro, el C3
digo de Comercio no hace referencia ni al contrato ni a las cla
ses, por lo gue tomaremos en cuenta las clasificaciones gue men
ciona el Cédigo Civil.

a) Es un contrato Bilateral, ya que ambas partes se obli
gan reciprocamente, una a cumplir prestaciones periddicas y --
continuas, y la otra parte a pagar un precio determinado.

b} Es Oneroso ya que se estipulan gravidmenes y provechos
reciprocos a ambas partes.

c) Puede ser Conmutativo y Aleatorio; Es conmutativo cuan
do la cosa objeto del contrato se estipula en una cantidad cieg

ta en forma periddica.

"

( 31 ) VAZQUEZ DEL MERCADO, Oscar. " Contratos Mercantiles ".

Edit. PorrBa. 2a.Edicidn. México, D.F., 1985. P.p. 156.
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Ejemplo : Materia prima para la elaboracién del alimento
de una docena de caballos

También puede ser Aleatorio, cuando es incierta la -
cantidad que se estipula, como es el caso del gas, energia eléc
trica, etc.

Nuestro contrato es Real, en oposicidn al consensual,
ya que necesariamente debe existir el Suministro del objeto pa
ra la constitucidn del mismo.

a) As;ﬁismo es Formal, ya gue la misma prictica, lo ha re
querido, como es el caso de las compafiias gaseras las cuales,es
tipulan en sus contratos de Suministro una cldusula de Exclusi
vidad acaparando una dcetermisadd zoia parda 1a venta d¢ su pro-
ducto; cabe sefialar que la propia ley no lo marca, pero si re
quiere la forma escrita, plblica o privada, misma qgue se deja
al arbitrio de las partes. :

e) Es Principal y no Accesorio; ya que &ste existe por
si mismo y no depende de otro.

f) Es esencialmente de Tracto Sucesivo y no Instantineo,
ya que la obligacidn que contrae el suministrador o proveedor
es ministrar en periodos determinados o continuos.

. También tenemos al Maestro Emilio Novoa, quien lo de

fine asi ( 32 ) : " Aquel contrato por el que una de las partes

{ 32 ) CASTAN TOBENAS,Jos@. " Derecho Civil Espaficl, comin y
Foral. " Tomo 1V, Ed.Reus. 10a.Edicidn. Madrid, Espafa. 1977.

P,p. 71 .
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se obliga a proporcionar a otra a cambio de un precio, determi
nadas cosas gue han de ser objeto de entregas sucesivas en pe-
riodos determinados o determinables a posteriori “.

Sefiala como caracteristicas de este contrato las tres
sigulentes :
a) en su constitucidn, tener una unidad de vinculo. Se mantie
ne siempre la unidad externa de un sdlo contrato ( Unidad For-
mal ), aunque recaiga sobre prestaciones de ejecucidn indepen-
diente ( Diversidad Material }.
b) Tener tractum succesivum en la ejecucidn y cumplimiento por
ambas parteﬁ. La permanencia y continuidad del vinculo, no im-
pide el tracto intermitente y reiterado del cumplimiento, que-
es lo que mis especificamente caracteriza a este contrato.
c) Fraccionarse el objeto total de la prestacidn, en partess
cuotas o porciones tan independientes y autdnomas, una de otras
que constituyen por si mismas cada una objeto propioc de cada o
bligacidn.

3.- Relacidn con la Compraventa.

Se ha discutido mucho las notas esenciales de este -
contrato y su relacidén con la compraventa. Enneccerus, citado
por el Maestro Clemente Soto Alvarez ., lo conceptia como ( 33 )

" Una compraventa genérica relativa a las mercancias gue han de

{ 33 ) SOTO ALVAREZ,Clemente. " Prontuario de Derecho Mercantil"

Edit.Limusa. México,D.F. 1983. P.p. 326.
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suministrarse en cantidad y tiempo determinado o a determinar

posteriormente ( por ejemplo, segun las necesidades" o " se-
gin pedido " ) a un precio fijado por unidad". Los tratadistas
italianos ajustdndose a la regulacidn contenida en los articu-
los 1559 y sigs. del COdigo Italiano de 1942, estudian el sumi
nistro como un contrato auténomo que se diferencia de la compra
venta en gue este es un contrato de presgacién dnica ( aln cuan
do esta pueda realizarse fraccionadamente en diversos momentos)
mientras que en el suministro el suministrante estd obligado a
realizar diversas prestaciones conexas entre si, pero autdnomas.
4.- Obligaciones de las Partes.

Las partes se denominan Suministrador y Suninistrado,
aungue como el contrato, es atipico y la ley no lo denomina de
alguna forma, se usan también la de Proveecdor y Consumidor, o
simplem?nce las de Vendedor y Comprador. las obligaciones prin
cipalestlas referimos al Cbdigo Italijano.

La misma definicidén legal anteriormente citada distin
gue entre prestaciones periddicas y prestaciones continuvadas;

o sea, las primeras, aquellas prestaciones que en algunas rela
ciones se repiten en el tiempo con una individualidad propia -
{ pensemos, por ejemplo, en el suministro de paja necearia a u
na cuvadra de caballos ), en otros casos son, por el contrario,
continuadas, en el séncido en que se prolonga, por toda la dura
cidén de la relacidn, pero sometidas a medida en su cantidad o

en el tiempo ( pensemos en el suministro de energia ).
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, Las entidades suministradores deberidn sujetarse at -
presupuesto, cuando las partes no hubieron establecido otra co
sa.

El contrato de suministro es un contrato consensual,
dotado de eficacia obligatoria, gque tiene por objeto prestacig
nes reciprocas . El suministrador no estd solamente obligado a
entregar los bienes, sino también a efectuar todo lo necesario
para el embalaje y transporet de las cosas y mantener y conser
var los medios e instrumentos precisos para el suministro de g
nergia, etc. El suministrado debe pagar el precio que estard de
terminade con igual medida para las sucesivas prestaciones.

5.~ Modalidades del Contrato de Suministro.

Es de particular interés prdctico el conocimiento de
las modalidades del contrato de suministro respecto a los pac-
tos de Exclusiva y de Preferencia. Se admiten los pactos de ex
clusiva, tanto en favor del suministrador, en el sentido de que
la otra parte no pueda acudir a otros suministradores para la
adquisicién de las mismas mercancias, como en favor del sumi--
nistrado en el sentido de que el suministrador no puede reali-
zar prestaciones de la misma naturaleza en favor de otras persgo
nas o entes gue operen en la zona para la gue se concedid la -
exclusiva, se habla en este caso, impropiamente, de agente Gnji
co.

Mientras el pacto de preferencia defiende a la empre

sa suministradora contra una posible concurrencia postcontrac-
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tual, el pacto de exclusiva a favor del suministrador impide la
~oncurrenc:a en el curso de la relacién contractual.
6.~ Clausula de Exclusiva

Es frecuente la adicidén al contrato de suministro de
la llamada Clausula de Exclusiva. En virtud de ella, se agrega
a las obligaciones propias del suministro una obligacidn de no
hacer, cuyo contenido se traduce en una limitacidn de libertad
de comercio del vendedor, en cuanto se obliga a no vender sus
mercancias a otros adquirentes { revendedores de las mismas mer
cancias ) dentro de la misma zona reservada al comprador con -
Cldusula de Exclusiva. La finalidad de este pacto consiste en
asegurar al comprador determinadas ventajas como, por ejemplo,
el acaparamiento de las mercancias en la zona determinada.

El pacto de exclusiva puede ser Unilateral { con el
contenido descrito ) o Bilateral; en éste iltimo caso, el com-
prador asume la obligacién de no comprar a otros la mercancia
en cuestidn para su reventa en zona determinada, con lo gue am
bas partes, asumen correlativamente ( ademds de las obligacio-
nes propias del suministro ) sendas obligaciones de no hacer:
no vender a otros y no Comprar a otros. A estas obligaciones ng
gativas, tipicas y esenciales, pueden afadirse otras que, sin
embargo, no cambian la naturaleza del contrato, como son, res-
pecto del vendedor, la obligacidn de que los terceros adquiren
tes suyos no vendan en la zona reservada al comprador, y por -

parte del comprador la obligacién de adquirir un minimo de mer
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cancias y la obligacidn tampoco esencial peroc frecuente en la
prictica de no vender en ia rona establecica olias mercancias
gue las adguiridas del vendedor.

El pacto de exclusiva sOlo despliega su eficacia en
las relacioﬁcs entre los contratantes y no puede ser opuesto a
los terceros, respecto de los cuales son vidlidas las ventas con
cluidas violando el pacto; en tal caso corresponderd al compra
dor una accidn de indemnizacidn de dafios y perjuicios contra el
vendedor si éste, al vender a otros, ha descuidado darles a co
nocer la prohibicidn de revender las mercancias en determinada
zona, o contra el tercero adquirente que, a pesar de haberle si
do manifestada la prohibicidn, haya revendido las mercancias -
en le zona reservada al primer comprador.

7.- Incumplimiento del Contrato.

El principio de la unidad de la relacidn de suminis~
tro debe atemperarse con el de la autonomia de los actos ( agai
tecimiento ) especialmente cuando se trata de determinar los e
fectos de los incumplimientos singulares que recaigan sobre la
relacién obligatoria. Solamente cuando el incumplimiento de una
de las partes tenga notable importancia, en cuanto atente a la
confianza de gue no se realizarin las prestaciones sucesivas se

podrad solicitar la resolucién del contrato o la suspensidn del

suministro.



CAPITULO IV

CONTRATOS ATIPICOS

1.- Necesidad de Estudio.

Comc queddé ya sefialado en el capitulo anterior, el -
Contrato de Suministro, es en nuestro Derecho un contrato Ati-
pico. Con esta denominacidén indicamos que no se encuentra re-
gulado ni por la ley Civil ni por nuestra legislacidn Mercantil,
por lo que es conveniente indagar con qué contratos tipicos ~~
tiene mds semejanza, para encontrar las partes que nos lleven
a su mayor precisidn doctrinal y posteriormente a su vigente -
y necesaria conduccidn normativa.

Para el estudio apuntado, trataremos en este capitulo,
sobre los contratos atipicos, hasta donde la escasa doctrina -
nos lo permita.

2.~ La Libertad en la celebracidén de los contratos.

En nuestro Derecho se admite la libertad contractual
que contiene la posibilidad de celebrar contratos en que los -
sujetos que intervienen fijen con toda libertad sus normas.

El Cbdigo Civil para el Distrito Federal admite esta
libertad en los articulos 1796, 1832, 1839, 1858, y podemos a-
firmar gque es caracteristica esencial de este cuerpo legal.

Para mayor jlustracidn, reproducimos lo indicado por

dichos articulos ( 34 ) ( 35 ) ( 36 )} ( 37 ) :

( 3¢ ) " codigo Civil para el Distrito Federal “. Edit.Porria.

57a.Edicidn. México, D.F. 1989. P.p. 326.
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" Articulo 1796 .- Los contratos se perfeccionan por el mero
consentimientrn, excepto aquellos que deban revestir una forma
establecida por la ley. Desde que se perfeccionan, obligan a -
los contratantes, no sdlo al cumplimiento de lo expresamente -
pactado, sino tambi&n a las consecuencias gue, segin su natura
leza, son conforme a la buena fe, al uso o la ley."

* Articulo 1832 .- En los contratos civiles cada uno se obliga
en la manera y términos que aparezca que gquiso obligarse, sin
que para la validez del contrato se requieran formalidades de-
terminadas, fuera de los casos expresamente designados por la
ley."

" Articulo 1839 .- Los contratantes pueden poner las cliusulas
gue crean convenientes, pero las que se refieran a requisitos
esenciales del contrato o sean consecuencia de su naturaleza or
dinaria, se tendran por puestas aungue no sSe expresen, a no Ser
que las seqgundas sean renunciadas en los casos y términos per-
mitidos por la ley. "

" Articulo 1858 .; Los contratos quec no estén esencialmente rg
glamentados en este Cddigo, se regirdn por las reglas generales

de los contratos, por las estipulaciones de las partes y, en lo

( 35 ) 1BID.P.p. 330.
( 36 ) I1BIDEM.P.p.331.

( 37 ) 1BID.P.p. 334.
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que fueren omisas, por las disposiciones del contrato con el que

tenus i¢ 1ocs reglamentados en este ordenamiento.

3.- Principic Generasl de la Libertad para Contratar.

La pcsibilidac de que las partes celebren contratos
sin necesidaé de ajustarse a 10s tipos prestablecidos por la -
ley, y al mismo tiempo, la posibilidad de modificar o de inte-
grar la disciplina normativa correspondiente a un tipo de con-
trato de acuerdo con los concretos intereses que en cada caso
traten de encontrar cauce por medio de la relacidn contractual
que las partes crean. Pueden las partes celebrar libremente sus
convenios con sus requerimientos y posibilidades, pues aunque
la ley prevea y regule determinados tipos de contratos, cuando
no alcance la norma para la fijacidn del contenido del contra-
to debe quedar celebradc de acuerdo con la voluntad de los con
tratantes, ya gue el contrato mismo es como una ley para ellos.

Hay razdn de tipo econdmico en esta regla, ya gue obe
dece a la necesidad de adaptacidén del contrato a los fines que
convengan a los contratantes. lLas distintas formas de contrato
son figuras rigidas y vaclas, tienen gue adaptarse al contenido
econdmico que para la circulacidén de bienes, fin de los contra
tos, se propone llevar a ellos la libertad de los contratantes.

Aparece asi la distincibn entre contratos tipicos y
contratos atipicos, ﬁegﬁn exista o no una normatividad o una -
disciplina juridica objetiva y general para ellos. Son atipicos

aguellos contratos gue carecen de reconicimiento legal y de dis
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ciplina normativa. Son contratos tipicos aquellos para los cua
les ex1ste en ta ley una disciplina normativa, Feta claro que
los vonceptos de atiplcidad y tipleidad, son relativos, pues -
se miden en funcidn del contenido que en cada momento posee ¢l
ordenamiento juridico. Contratos gue hasta un determinado momen
to nan sido atipicos, pueden dejar de hacerlo y convertirse en
tipicos desde el momento en que su normatividad es recogida y
fijada por la ley. La importancia social de los contratos ati-
picos es, como hemos destacado, muy grande. Son un cauce para
que la vida social y econdmica, siempre variada en evolucidn -
pueda encontrar un medio adecuado de alcanzar fines e intereses.

Permiten la aplicacidn de las reglas de Libertad Con
tractual y de la fuerza creadora de la voluntad individual. Por
ello, la figura del contrato atipico o innominado ha sido posi
ble, historicamente, cuando abandond el formalismo y el legalis
mo se admitid una amplia libertad de creacidn de figuras juridi
cas por los particulares.

En el Derecho Romano Cldsico, y en general en todos
los ordenamientos primitives, existén una serie de esquemas nor
mativamente predeterminados a los cuales las partes tienen que
ajustarse para poder realizar sus particulares intereses. Sélo
acudiendo al tipo legal se produce una genuina obligatoriedad,
pues sdlo del tipo legal dimana una accidén judicial.

Cuando en los estados mas desarrollados de la cultura

juridica se admitid gue los particulares pudieran celebrar los
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contratos que les fueran convenientes, €stos tuvieron plena o-
Lligatwriedas v nuinstituvercn ol fundamento de acciones judicig
+€3. Esta fase aparece en le Lerecho Romano postcldsico, que ad
mi1tid la figura gue mds tarde fue llamada Contrato lanominado,
protegiéndola mediante una sccidn procesal regulada. Son innomi
nados tales contrdatos porque carecen de un nombre legal, pero
son validos y eficaces en cuanto estén fundados en una causa -
licita y honesta.

Su causa es para cada contratante la obtencidén de una
prestacion de dar o de hacer, desde luego licita del otro con-
tratante, a cambio de lo gue se da o se hace. Admitida ya por
el Derecho Romano la regla de la voluntad contractual, la facul
tad de que las partes celebraran contratos, sin ajustarse a los
tipos preestablecidos por la ley, fue ejecutada.

4.~ Clases de Tipicidad.

Desde epocas ya algo remotas la doctrina francesa ha
distinguido ya dos clases‘de tipicidad : Legislativa y Social.

La Tipicidad Legislativa es aquella gue designa a los
contratos gue tienen una calificacidn técnico~ legislativa, que
opera ademds por el establecimiento de una disciplina normativa
en la legislacidn. Dicho de otro modo, y mas claramente : Es la
ley la que les asigna un nombre juridico y la que establece su
disciplina o su régimen juridico.

En cambio, la tipicidad Social, es aquella usada para

referirse a agquellos contratos que tienen por base las concepcigo
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nes dominantes en la conciencia social de una época y que se in
dividualizan por obra 4= la doctrana y de la jurisprudencia,

Son socialmente tipicos aquellos contratos gue, aun-
gue carezcan de una disciplina normativa consagrada por la ley,
poseen una reiteracidn o urna trecuencia en orden de su aparicidn
como fendmeno social, de manera que su reiterada celebraciéam,
les dota de un nombre juridico por el gue son conocidos y de u
na disciplina que se consagra por via doctrinal o jurispruden-
cial.

Asi como existen en gran nimero los contratos gue po
seen tipicidad legislativa o tipicidad social, también son uti
lizadus los contratos atipicos, gue constituyen un fendmeno ab
solutamente nuevo, Yy gue carecen por consiguliente de un régimen
juridico conocido.

Atendiendo al grado de servicio de elementos corres-
pondientes a contratos tipicos, con gue se celebra un contrato
singular, se clasifican estos en : Mixtos, Mialtiples o Colega~
dos y Complejos.

Aunque la terminologia no se encuentra depurada ni -
hay al respecto unanimidad en la doctrina, la distincidn puede
establecerse del! siguiente modo.

a) Contratos Mixtos .- Son aquellos en gque, dentro
de un Onico contrato, se presentan elementos gque pertenecen a
tipos de contratos diferentes, se caracteriza pues, por reunir

elementos de diversos tipos contractuales. Por ejemplo, la lla
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mada Donacidn Mixta que es una compraventa en la cual se esti
pula un prec:o nctortamente inferior al que courresponde al va-
lur objerive Je la coss 4y a las condiciones de mercado, de ma-
nera que en <} Contréto existan elementcoe propios de un contra
to Oneroso de vompraventa, puesto que el precio realmente exis
te y elementos de un contrato de donacidn, ya que en parte el
que transmite la propiedad desea hacerle una liberalidad al be
neficiado. El contrato en el gue se estipula el cambio de una
cosa por otra y dinero es un Contrato Mixto de Permuta y Com--
praventa, aungue nuestra ley lo regula por la cuantia de la --
prestacidn.

b) Contratos Coligados .~ Son aquellos en que las
partes unen varios contratos tipicos en un negocio dnico, para
tratar de alcanzar con esa unidn de todos aquellos la finalidad
real que persiguen, por ejemplo; se estipula un arrendamiento,
y se conviene una opcidn de compra en favor del arrendataric;
se concede un mutuo y se constituye hipoteca en favor del mutu
ante.

c) Contratos Complejos .- Son aquellos en los cuales
las prestaciones de cada una de las partes, pertenecen a un ti
po de contrato del cual parcialmente se aislan para integrarse
en el negocio, hay fusidn de prestaciones, obligaciones o con-
tratos tipicos, por ejemplo : el llamado Contrato de Porteria.
que implica una prestacidn de servicios y una cesién del uso de

una cosa.
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5.- Problemas Fundamentales de los Contratos Atipicos.

Los contratos atipicos plantean dos problemas funda-~
mentales : k]l primero contiste en los limites dentre de ios --
cuales el contrato e¢s admisible, y debe conriderarse valido y
eficaz, por consiguiente, dispone de la proteccidén del ordena-
miento juridico. El segundo consiste en determinar, a falta de
una norma, cudl es la disciplina a la que tales contratos deben
estar sometidos y, por consiguiente, puntualizar la manera como
deben ser interpretados y cdmo deben ser inteyradas sus lagunas
o deficiencias.

Cuando tenemos un contrato tipico, no hay duda de gue
el hecho mismo de que disponga de una norma legal, impone la -
necesidad de acudir a dicha norma para resolver los conflictos
que se puedan suscitar entre las partes. En los contratos ati-
picos deberd entenderse, ante todo, a las reglas contractuales
establecidas por las mismas partes contratantes, en cuanto ta-
les reglas, pactos o cldusulas deban ser consideradas ellas --
mismas como licitas y admisibles.

Tampoco exicten dudas razonables en el scntido de que
los contratos atipicos estdn sometidos a la disciplina normati
va general, establecida por el Codigo Civil para todas las oblj
gaciones y contratos. Como lo establecen los articulos 1088 y
1314. Sin embargo, con todo ello la cuestidén no queda resuelta,
pueden plantearse cuestiones de interpretacidén o de puntualiza

cidén de alguna laguna del negocio, respecto de las cuales los
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pactos de las partes y la disciplina genérica de las obligacigc
nes, v contratos no dejan resuvelto el teme. De esta manera, se
hace preciso todavia establecer una fuente supletoria de la re
glamentacidn contractual y del régimen general de las obligacio
nes y contratos.

6.~ Teoria de la Absorcidn y de la Combinacidn.

En la doctrina, para resolver la cuestidn de la disci
plina normativa de los contratos atipicos, se han formulado dos
tesis o puntos de vista distintos, a los que se les ha llamado
respectivamente Teoria de la Absorcidén y Teoria de la Combina~-
cidn.

De acuerdo con la Teoria de la Absorcibn, debe buscar
se dentro de la totalidad de los contratos atipicos un elemento
preponderantemente de algiin contrato tipico y aplicar al conjun
to la disciplina normativa del contrato tipico al que pertenez
ca dicho elemento preponderante. Por ejemplo : puede considerar
se gque el contrato de garaje el elemento preponderante es una
obligacidn de custodia que permite aplicar por absorcidn las re
glas del depdsito.

La Teoria de la Absorcidn opera, como dice Juan Roca,
citado por el Maestro Javier Arce (argollo ( 38 ) : " Con un

amplio margen de actuacidn en aquellos casos en que es posible

{ 38 ) ARCE GARGOLLO,Javier. " Apuntes sobrec contratos mercan
tiles atipicos". Edit. La Gran Enciclopedia Mexicana. México,D.

F. 1983. P.p. 32.
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averiguar cudl de las prestaciones de los contratos atipicos -
es la principal, o en ts! forma prevalente que en lsz demis pug
den ser simplemente consideradas como accesorias.”

Sin cmbargo, es inaplicable en todos agquellos casos
en que las.diferentes prestaciones cooperan a la abstencidn de
un resultado unitario con la misma intens:idad y, por consiguien
te, sin que pueda encontrarse el elemento preponderante. Por g
jemplo : en el contrato de hospedaje, existe una prestacidn de
habitacidn tipica de arrendamiento de cosas, una prestacidn de
actividad propia del arrendamiento de servicios y una prestacidn
de suministro, que puede configurarse a groso modo como tipica
de un contrato de compraventa, sin gque ninguna de ellas pueda
considerarse como esencial o preponderante, para superar los obs
téculos a los que conduce la Teoria de la Absorcidn, se ha for
mulado la llamada Teoria de la Combinacidn.

De acuerdo con esta segunda teoria, cuando en los con
tratos atipicos coexisten prestaciones y elementos correspondien
tes a diferentes contratos tipicos, la disciplina normativa a-
plicable a aguéllos debera reconstruirse combinando las normas
correspondientes a cada uno de los contratos tipicos. De la Teo
ria de la Combinacién, se ha dicho gque respeta en mayor grado
la verdadera posicidn del problema, ya que trata de mantener -
la importancia gque las partes han atribuido a cada uno de los
elementos del contrato, procurando la creacidn de un todo orga

nizado. Sin embargo, en la préactica resulta también insuficien
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te especialmente en aquellos casos en que las prestaciones o e
lementos del! contrato atipico no puedan asimilarse a las de los
diferentes contratos tipicos.

Creemos que la Teoria de la Combinacidn es enteramen
te aplicable a los ya tratados contratos Coligados, en que la
union hace perder a cada contrato unido su peculiar naturaleza
juridica. La Teoria de la Combinacidn es, en principio, aplica
ble también a los }lamados Contratos Mixtos, pues, aungue en e
llos se crea una unidad orgdnica, representan elementos perte-
necientes a diferentes tipos contractuales.

Los contratos absolutamente atipicos, desde el punto
de vista legislativo, no se permite la aplicacidn de ninguna -
de las dos teorias expuestas. En tales casos, cuando se trate
de contratos que no obstante su atipicidad legislativa posean
una atipicidad social, la fuente supletoria de la reglamenta--
cidn co;tractual se podréd establecer acudiendo a las normas o
criterios ya asentados por los usos, por la jurisprudencia o la
doctrina de los autores mas afamados.

7.~ Nuestro Cédigo.

Aungue nuestra legislacidén mercantil no contempla en
algunos de sus preceptos expresos la existencia y posibilidad
de los contratos atipicos, resulta aplicable en este campo nues
tro Derecho Civil. El Codigo Civil contiene una interesante --
disposicidén sobre los contratos atipicos, vale la pena repetir

el articulo 1858, ya transcrito anteriormente, el cual a la le



55,

tra dice { 39 ) : " Articulo 1858 .- Los contratos gue no es-
Lérn tspeclalmuente reclamentados en este COdigo, se reglran por
las normas gencrales de los contratos, por las estipulaciones
de las partes y, en lo que fueren omisas, por las disposiciones
del contrato con el que tengan mas analoygia de los reglamenta-
dos en este ordenamiento “.

De ese articulo que define la posicidn del legislador
mexicano respecto a la fiqura de los contratos atipices, podemos
destacar tres aspectos : Elprimero es aquel en gque el Cddigo no
les da nombre a los contratos atipicos o innominados, habla sim
plemente de contratos gue no estdn especialmente reglamentados.

El segundo aspecto e¢s la aceptacidn de la tesis de la
analogia, como un principio de solucidn para interpretarlos, -
y el tercero es la prelacidn de reglas para su interpretacidn.

La Teoria de la Analogla supone que: al contrato ati-
pico se le aplicarén las normas del contrato £ipico con el que
temnga mas semejanza o analogia. La postura no estd exenta de
criticas, pues, por una patle lus contralos atipicous se€ Caiac-
terizan por no tener parecido a los contratos tipicos, y por g
tra, no es facil determinar la afinidad o parecido de un contra
to atipico con un tipico; ¢ en qué debe ser andlogo ? i En los

elementos esenciales, en la prestacidn principal !

{ 39 ) Op.cit. P.p. 334.
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El tercer aspecto importante es el orden en que deben
aplicarse las normas supletorias al contrato atipico, estas gon:

a) Reglas generales de lus contratos .- Aqui debemos a-
gregar gue debe 1nterpretarse ampliamente para comprender a las
normas sobre las cbligaciones en general.

b) Las estipulaciones de las partes .- Reconocimiento de
la autonomia de la voluntad.

c) Normas del contrato tipico con el que tengan mas ana-
logia.~ Determinacidn de la tesis gque adopta nuestra legisla-
cidn.

8.- E1 Subcontrato.

La figura del subcontrato tiene afinidad al tema de
los contratos atipicos, aln cuando se trata de un conirato de-
rivado o filial de otro contrato base, que puede tener la carag
teristica de ser contrato tipico ( Subarrendamiento, submandato,
subcomisidén ) o contrato atipico ( Subagencia, submediacidn ).

El fendmeno del desdoblamiento del contrato para prg
ducir un nueve contrato, subcontrato se produce en el &mbito -
del Derecho Pliblico ( contratos administrativos ) y en el Dere
cho Privado con relativa frecuencia.

El interés de conocer este tema estd en la erlacién
que guarda con determinados contratos atipicos mercantiles gque
admiten 1la posibilidéd de la existencia del subcontrato. Vamos
a analizar algunas de sus caracteristicas generales y principios

que lo rigen.
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Concepto de Subcontrato. El subcontrato e¢s aquel con
trato deritago y uependiente de utro aentertc! ae Su mishe natu
raleza, gque surge a la vida como consecuencia de la actitud de
uno de los contratantes, el cual, e¢n vez de cjecutar personal-
mente las oﬁlogacionos asumidas en el contrato originaric, se
decide a contratar con un tercero la realizacidn de aquellas,
en base al contrato anterior del cual es parte.

La razbén y justificacidn basica gue explican la posi
bilidad del subcontrato estan en el principio de autonomia de
la voluntad, en virtud de la cual el subcontrato viene a ser u
na alternativa posible que tiene, en el momento,del cumplimien
£o, quien es parte de ciertos contratos; alternativa que permi
te al contratante optar en tales casos por una doble via; o --
bien cumplir personalmente sus obligaciones o bien servirse de
un tercerc a través de un nuevo contrato que surge en el marco
de aquella libertad, de modo que el tercer subcontratante es ~
quien ejecuta el contenido de aquel, total o parcialmente,

El subcontrato propiamente dicho es ese segundo con-
trato , resultado de una especifica utilizacidn por el contra-
tante intermediario ( Parte de ambos contratos ) de su posicién
en la relacidn juridica originaria principal.

El subcontrato, en un plano dogmatico, puede situarse
junto a aquellas figuras juridicas en las que intervienen tres
o mas partes de las que son ejemplo:la delegacidn, la estipula

cidn a favor de terceros y la cesidn de deuda; es con ellas,
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un ejemplo de esa colaboracidn interpersonal que pone de mani-
fiesto la fuerisa expansive <ol contrato y gue ca flexibirlidad
y sentido actual al principio de relatividaa contractual de --
tan acendrado sabor romanc.

No se trata, pues de un tipo o supuesto especifico de
contrato, sino de un modo de desdoblamiento de aquellos contra
tos que llevan en si mismo la posibilidad de esa subcontrata--
cidn sucesiva, porque la naturaleza lo consiente y nada hay que
lo impida en las condiciones concretas de la primera relacidn.

En nuestro Derecho Mexicano, podemos aplicar los con
ceptos sobre el subcontrato a algunos de nuestros contratos ti
picos regulados por el Cddigo Civil.

De acuerdo a la legislacidn civil, y si se cumplen =~
los requisitos para celebrar un subcontrato como seria en casi
todos los casos, la voluntad de la parte acreedora-del contra-
to base, los subcontratos a celcbrar serian : El subarrendamien
to, marcados en la ley del articulo 2480 a 2482, que bajo ese
nombre se legisla. El submandato, cuando hay facultades expre-
sas en el mandato para celebrarlo, articulos 2474 y 2476, el -
subcontratista en el contrato de obra a precio alzado, cuando
se le autoriza, articulo 2363 y el subtransporte, articulo 2646.

En el Codigo de Comercio encontramos los casos del -
subcontrato de comisién, que puede delegarse sdlo con autoriza
cidn del comitente, articulo 280 y también el caso del transpor

te mercantil, articulo 577.
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Hemos de concluir que el suministro es definitivamen

no enc.ava den-

te uh countrote ©oan atipicirdad leqisiativa,
tro del concepto de un subcontrato, ya gue posee caracteres --
propios que lou hacen ser totalmente distinto en su naturaleza

a éste tipo de actoes contratados.



CAPITULO vV

EL SUMINISTRO Y OTROS CONTRATOS SEMEJANTES

1.- Conveniencia del sehalamiento y estudio de los contratos
con semejanza.

Dentro de la gama tan extensa de posibilidades que -
tiene el hombre er su vida social, ya sea a nivel familiar, la
boral, profesional o especificamente la comercial, de celebrar
actos gque cngendren derechos y obligaciones que le ayuden a -~
lograr los fines perseguidos, existen una gran variedad de con
tratos que ademds de ser atipicos, guardan otras similitudes -
con el suministro, algunos de ellos verdaderamente no son cong
cidos, pero si de un uso permanente y continuo y, sobre todo,
algunos de clara y positiva modernidad.

Si pretendemos fijar con precisidn los caracteres de
naturaleza, funcionamiento, necesidad y trascendencia en el mun
do juridico, del contrato de suministro habremos de estudiar -
y analizar aqguellos otros contratos con algunos puntos de seme
janza, sino legal, por ser casi todos innominados, si de opera
tividad o estructura de desarrollo.

Los contratns que scran objeto de comparacién y dis-
tincidn serdn : Contrato Estimatorio, Compraventa Mercantil, -
Mediacién, Agencia, Transferencia de Tecnologia y Distribucidn.

2.- Contrato Estimatorio.
Este contrato atipico en nuestro Derecho ha sido estu

diado también como modalidad o variante de la compraventa, aun
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gue se trata de una figura con caracteristicas propias. Es un
contrate tipico en ¢l Cdaryo Civil Italiano y nuestra legicla-

c16n hace referencia a este contrato, sin reglamentarlo, en la

Ley de Quiebras como contrato Estimatorio y en algunas le-

yes Fiscales como " Consignacidn".

Ha sido definido por'la doctrina como : Contrato en
virtud del cual la parte gue recibe una cosa mueble con estima
cidn contrae la obligacidn de adquirirla dentro de un plazo de
terminado, con el derecho a retener la parte del precio que ex
ceda de la estimacidn, cuando lo haya vendido, y la obligacidn
de devolverla en caso contrario.

El Contrato Estimatorio da origen a una relacién com
pleja, que resulta de le unidon de un contrato de depdsito, de
una autorizacién y de una venta.

La relacidn se inicia con la entrega de una cosa mue
ble-estimado { libros, peribédicos, objetos de orfebreria, arti
culos de moda, etc. ). El gue recibe asume la obligacidn de pa
gar un precio, siempre que no desee restituir la cosa recibida.

La obligacién que entrafia para el adgquirente en el -
Contrato Estimatorio consistird, por tanto, en el pago del pre
cio, pero con la facultad de restituir la cosa : Obligacidn Fa
cultativa. Asi se explica que el riesgo del posible perecimien
to o deterioro de la cosa sea soportado siempre por el gue reci

be las cosas, el cual podra aprovecharse de la facultad de res

tituir la cosa recibida, tan s&élo cuando ésta se <ncuentre in-
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cOdlumne en su poder { incorrupta ).

La facultad de restitulr las mercancias, asi como la
de pagar el precio, deberdn ejercitarse dentro del plazo conve
nido.

Se trata de un contrato de uso frecuente en ciertas
clases de comercio; en el comercio de libros, de periddicos o
de miquinas, donde se suele hablar de mercancias entregadas en
depdsito con la facultad de devolverlas. El comerciante de esta
forma resulta protegido al saber que podrd restituir las cosas
adquiridas, en caso de que no le fuere posible venderlas, po--
dra comerciar con ellas con mayor libertad. De otra parte, el
editor o fabricante tiene también su garantia, ya que la ley -
le reserva la propiedad de la cosa hasta en el momento en el -
que el comerciante le venda a-un tercero.

Asimismo, las partes pueden convenir en que si la co
sa se vende, el comerciante obtiene la utilidad y entrcga el va

lor al duefio; en caso contrario, el comerciante devuelve la co

[

sa al duelio, si en un periods dc¢ tiempe determinado no se vende,
La obligacidn del comerciante no es la de pagar el precio, sino
la de recibir la cosa para buscar su venta.

Es lo gue se conoce como Consignacién ". El comer-
ciante pagara el precio si no devuelve la cosa en el término -
establecido, & menos gue no se fije término de venta, sin res-

ponsabilidad para el comerciante. En este contrato, la propie-

dad de la cosa no pasa al consignatario, permanece en el que la
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entrega y puede por lo tanto, en su caso reivindicarla, trans-

wstanlecido part la venta, o bilen pedlr el pa

curride €} plad
go de su preciv. Lna vez que se ha celebrado el contrato y en-
tregado por lo mismo la cosa, el propietario no puede disponer
de ella, hasta en tanto no se devuelva. En cambio, aquel que la
recibe si puede disponer de ella en los términos del contrato;
sin embargo, como no le pertenece, sus acreedores no pueden ha
cerse pago con la misma.

El contrato Estimatorio tiene por objeto cosas muebles
que se identifican de manera que pueda disponerse de ellas para
venderse a un precio mayor del estimado por las partes. La fun
cidn de este contrato presupone, para su perfeccionamiento y pa
ra atribuir la facultad de disposicidn, precisamente la identji
ficacidén y la entrega de la cosa. Es por lo tanto, un contrato
Real que requiere la posesidn efectiva de parte de quien debe
recibir el bien. Los gastos de la entrega de la cosa correspon
den 2l propietario de la misma, entendiéndose que al momento -
en que estd en poder del otro contratante, empiezan a correr -
los riesgos por su cuenta y asimismo son por su cuenta los gas
tos de devolucidn de la cosa, si no la ha vendido en el lapso
previsto.

Si'la devolucién no es posible por causas no imputa-
bles a quien recibe la cosa para su venta, los riesgos ya no -
los corre; sin embargo, no queda relevado de pagar su precio,

dado que la restitucidn no es una obligacidén ineludible, sino



64.

que tiene una facultad de retener la cosa. Debe restituir el -
pLecio, nou pergue adguiera le propiedad de la cosa, sino porque
tiene la obligacidn alternativa de pagar el precio o devolver
la cosa.

Seme janzas con el Contrato de Suministro.

1.- Ambos son atipicos de cardcter mercantil.

2.~ Son reales en oposicién al consensual.

3.- Onerosos, ya que ambos encierran provechos y gravamenes pa
ra las partes.

. Algunas diferencias.

En el Contrato Estimatorio se inicia con una relacidn
compleja que viene en unidn de contratos de depdsito, autoriza
cién y de venta. En cambio, el suministro es un contrato princi
pal que surge de las necesidades de ambas partes. Es auténomo,
ya gue no necesita de otros contratos para subsistir. También
pucde diferenciarse en que el Contrato Estimatorioc es por tiem
po determinado, en cambio el suministro no lo es necesariamente,
ya que puede ser por tiempo indefinido.

En el contrato estimatorio se tiene por objeto la ven
ta de bienes muebles que se identifiquen de manera gue puedan—
disponer de ellos, para transmitirse a un precio mayor del es—
timado entre las partes; en cambio en el suministro, el precio
Ggue se pacta inicialménte es el que prevalece ( unidad ) mien-
tras no haya convenio en contrario; otra diferencia seria que

en el contrato de suministro, el precio es cierto y determinado,
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como también lo es enel contrato estimatorio, perc éste se pue
de extinguir con la entrega del bien, cuyc preciov real puede ser
mayor al que pactaron las partes.

3.- Contrato de Compraventa Mercantil.

En el Derecho Civil, se define la compraventa en el
articulo 2248 ( 40 )} : " Articulo 2248 .- Habrd compraventa -
cuando uno de los contratantes se obliga a transferir la propie
dad de una cosa o de un derecho y el otro a su vez se obliga a
pagar por ellos un precio cierto y en dinero ".

El Cddigo de Comercio en su articulo 371 ( 41 }, dis
pone : “ Articulo 371 .~ Seran mercantiles las compraventas a
las que este cdodigo les da tal caradcter, y todas las que se ha
gan con el objeto directo y preferentemente de traficar."

Cuando hablamos de actos de comercio nos referimos a
cuadles se reputan como tales . Entre ellos se considera los que
sefialan las fracciones I y II del articulo 75, las cuales a la
letra dicen ( 42 ) :" Articulo 75 .~ Se reputan actos de comer
cio :

I.- Todas las adquisiciones, enajenaciones, y alquileres ve

rificados con propdsito de especulacidn comercial, de manteni-

( 40 ) oOp.cit. P.p. 393.
( 41 ) Op.cit. P.p. 34.

( 42 ) 1IBID. P.P. 21.
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miento, articulos, muebles o mercaderias, sea en estado natural,
sea despuls de trabajados o labrados;

Il.- Las compras y ventas de bienes inmuebles, cuando se hagan
con dicho propdsito de especulacidn comercial."

Como hemos sefialado, la compraventa es mercantil cuap
do se hace con propdsito de especulacién comercial. En relacidn
con el consentimiento, cosa, precio, se siguen las reglas geng
rales. Recordemos que una de las modalidades de la compraventa
civil es la compraventa sobre muestras. En el C&digo de Comer-
cio se sefiala en su articulo 373 que ( 43 ): “ Articulo 373 .-
Las compraventas que se hicieren sobre muestras o calidades de
mercancias determinadas y conocidas en el comercio se tendrédn
por perfeccionadas por el sdlo consentimiento de las partes.

En caso de desavenencia entre los contratantes,dos GOmMBYD
ciantes, nombrados unc por cada:parte, y un tercero para el ca
so de discordia nombrado por estos, resolveri sobre la conformi
dad o inconformidad de las mercancias con las muestras o calida
des que sirvieron de base al contrato”.

En el articulo 374 del Cdédigo de Comercio se.establg
ce ( 44 )} : " Articulo 374 .- Cuando el objeto de la compraven

ta sean mercancias gue no hayan sido vistas por el comprador ni

( 43 ) IBIDEM. P.p.. 34.

( 44 ) IDEM.
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puedan clasificarse por calidad determinada conocida en el co-

ntrato nc se tendrd por perfeccicnado mientras ol

mercic, el
comprador no las examine y acepte ".

En relacidn con los preceptos anteriores, Nosotros he
mos tratado los temas en Derecho Civil a propdsite de las moda
lidades de la compraventa. En cuanto a compraventa sobre mues-
tras, comparese lo que hemos dicho en relacidn con la compra--
venta a vistas y sobre muestras.

En relacién con el precio, se sefiala que hay una gran
diferencia entre el precio de la cosa y su valor, si esto preva
lece, se dice que hay lesibn.

De acuerdo con lo establecido por el legislador, en
el articulo 385 del Codigo de Comercio estipula ( 45 } : " Arti
culo 385 .- Las ventas mercantiles no se rescindirdn por cau-
sas de lesidn; pero al perjudicado, ademds de la accibn crimi-
nal que le competa, le asistird la de dafos y perjuicios contra
el contratante gue hubiese procedido con dolo o malicia en el
contrato o en su cumplimiento ".

El comprador deberd pagar el precio de las mercancias
gue se le hayan vendido en los términos y plazos convenidos. -
A falta de convenio, lo deberd pagar de contado. La demora en

el pago del precio lo constituird en la obligacidn de pagar ré

ditos al tipo legal sobre la cantidad gue adcude.

( 45 ) 1BID.P.p. 35.
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En el articulo 38l se establece { 46 ) : Articulo
38l.- Salvo pacto en contrario, las cantidades gque con el ca-
rdcter de arras se entreguen en las ventas mercantiles, se re-
putardn dadas a cuenta de precio “. ( Las arras son la cantidad
de dinero que da el comprador para asegurar el cumplimiento o
el contrate ).

En cuanto a la forma, recordemos que el contrato de
compraventa no requiere para su validez formalidad alguna espe
cial sino cuando recae sobre un inmueble; cuando el valor es -
superior a trescientos setenta y cinco veces el salario minimo
debe hacerse en Escritura Piiblica, si es menor en escrito priva
do. Cuando se trata de biencs ya inscritos en el Registro, cu-
yo valor no sea superior a trescientos setenta y cinco veces -
el salario minimo, y la venta sea al contado, puede transmitir
qg poi endoso puesto en el certificado de propiedad, tal y co
mo lo menciona el articulo 2321 del cddigo Civil.

Recordemos en relacidén con la capacidad lo que sefiala
el articulo 50. del Cddigo de'ébmercio, el cual dice ( 47 ) :
" Articulo 5.- Toda persona que segiin las leyes comunes es hi

bil para contratar y obligarse, y a quienegg las mismas leyes -

( 46 ) 1BID.P.p. 34.

( 47 ) IBID. P,p. 6.
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no prohiben expresamente la profesidn del comercio, tiene capa
cidad legal para ejorccrlo."

Las limitaciones y prohibiciones gue en relacidn con
la capacidad se encuentra en el Derecho Comiin, aplicables a es
te contrato en materia mercantil, son las mismas que marca el-
Cédigo Civil.

En el estudio que haremos de la compraventa de acuer
do con lo seflalado en el Cddigo Civil, trataremos de las obliga
ciones del vendedor y comprador.

En el Cbdigo de Comercio, como hemos sefialado no se
sigue ningﬁﬁ orden, se mezclan toda clase de disposiciones. No
sotros hemos ido encajando algunas disposiciones, ahi donde po
drdn quedar en un estudio sistemdtico. Hay en las disposicio--
nes normas relativas al comprador, vendedor o a ambos.

Recordemos lo que sefiala el Cédigo Civil; entregarle
al comprador la cosa vendida, garantizar las calidades de la -
cosa y prestar la eviccidn.

En el Codigo de Comercio se sefiala en el articulo 375,
que si se ha pactade la entrega de las mercancias en cantidad
y plazos determinados, el comprador no estara obligado a reci-
birlas fuera de ellos; pero si aceptare entregas parciales que
dard consumada la venta en lo que a éstas se refiere. Recorde-
mos que el vendedor entrega la cosa y puede hacerlo poniéndolo

a disposicidén del comprador de una manera real, juridica o vir
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tual.

. articulu 377 del Codigo de Comercio dispune gue u
na vez perfeccionado el contrato de compraventa, las pérdidas,
dafios o menoscabos que sobrevinieren a las mercancias vendidas,
serdn por cuenta del comprador, si va le hubieren sido entrega
das real, juridica o virtualmente; y si no le hubieren sido -
entregadas de ninguna de estas maneras, seradn por cuenta del -
vendedor. En los casos de negligencia, culpa o dolo, ademds de
la accidn criminal que competa contra sus autores, serdn éstos
responsables de las pérdidas, dafios o menoscabos que por su cau
sa sufrieren las mercancias.

Por otra parte, se estatuye : " Desde el momento en
gque el comprador acepte yue las mercancias vendidas queden a -
su disposicibn, se tendrd por virtualmente recibido de ellas el
vendedor, quedard conlos derechos y obligaciones de un simple
depositario "

La entrega de la cosa debe hacerse en el lugar conve
nido, segin se dispone en el Cddigo Civil; asimismo debe hacerse
en el plazo convenido. Sin embargo, dispone el articulo 379 del
Cdédigo de Comercio, sino se hubiere fijado plazo para su entre
ga, el vendedor deberd tener a disposicién del comprador las -
mercancias vendidas, dentro de las veinticuatro horas siguicn-
tes al contrato.

El comprador tiene f{ijadas en el Cddigo Civil, sus
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obligacinnes; pagar el precio, cierto y en dinero, en el lugar
y formas convenidns: pagar yastos de ©scritura , re5isiro, sai
vo convenio en contrario; pagar el impuesto del timbre; plante
andose el problema de si esti obligado a recibir la cosa, ya -
que nada se dice al respecto. En el Cddigo de Comercic se dis-
pone : " El comprador deberd pagar el precio de las mercancias
que se le hayan vendido en los plazos y términos convenidos. A
falta de convenio, lo debera pagar de contado. La demora en el
pago del precio lo constituird en la obligacidén de pagar rédi-
tos al tipo legal sobre la cantidad que adeude ". ( Articulo =~
380 ).

La Ley mercantil regula lo relacionado con los gastos
de entrega en las ventas mercantiles disponiendo que serdn a -
cargo del vendedor todos los que se ocasionen hasta poner las
mercancias pesadas o medidas a disposicidn del coﬁprador ¥y que
los de su recibo y extraccidn fuera del lugar de la entrega se
ran por cuenta del comprador.

Hemos sefalado que el vendedor debe garantizar las ca
lidades de la cosa. En el articulo 383 del Cédigo de Comercio,
se menciona : " El comprador que dentro de los cinco dias de -
recibir las mercancias no reclamare al vendedor, por escrito -
las faltas de calidad o cantidad de ellas, o que dentro de 30
vdias contados desde que las recibid, no le reclamase por causas

de vicios internos de las mismas, perderd toda accién y derecho
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a repetir por tales causas contra el vendedor ".

Ya vimos gue es obligacidn del vendedor responder por
la eviccidn. En el Cbodigo de Comercio se sefiala a este respecto
que " el vendedor, salvo pacto en contrario, quedard obligado
en las ventas mercantiles a la eviccidn y saneamiento ", ( Ar-
ticulo 384 ).

En el cbdigo Civil se dispone que la entrega es vir-
tual cuando el comprador acepta que la cosa vendida gquede a su
disposicidn y la considera recibida, no obstante gque el vende-
dor la conserve en su poder; este se considera como depositario
de ella. Ahora bien, en la ley mercantil se dispone que " Mien
tras las mercancias vendidas estén en poder del vendedor, aun-
gue sea en calidad de depdsitc, éste tendrd preferencia sobre
ellas con respecto a cualquier acreedor, para ser pagado de lo
que se adeude por cuenta del precio de las mismas ". ( Articu-
lo 8B6, 2286, y 2287 del Cddigo Civil o;ra el Distrito Federal

En relacién con cl incumplimiento del contrato se --
dispone en el articulo 376 : “‘En las compras mercantiles, una
vez perfeccionado el contrato, el contratante que cumpliere --
tendra derecho a exigir del gque no cumpliere, la rescisidén o -
cumplimiento del contrato y la indemnizacién, ademis de los da
fios y perjuicios ",

Suministro y Compraventa Mercantil.

Los contratos de suministro y compraventa mercpntil
. > &
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tienen las siguientes semejanzas :
a) Bilatecrales .- Son biylaterales porque en ambos hay un a-
cuerdo de voluntades que dan nacimiento a derechos y obligacig
nes para ambas partes.

b) Onerosos .~ Porgue en ambos se imponen provechos y grava-
menes reciprocos.

¢} Conmutativos .- Porque los provechos y gravamenes son cier
tos y conocidos desde la celebracidn del contrato; cuando la -
cuantia de las prestaciones puede determinarse desde la celebra

cién del contrato.

d) Reales .- Porque se constituyen con la entrega de la cosa
e) Principales .- Porque no dependen de otro y existen por -
si mismo.

Diferencias.

- En el suministro se transmite la titularidad del de-
recho, en cambio en la compraventa la propiedad y ©sta en el -
primer contrato se considera en segundo término, ya que se su-
ministra el uso o consumo, como en ‘el caso de los envases de -
refresco; sin embargo, no se puede hablar de transmisidén de --
propiedad, como en el caso de la luz, égua o el gas, siendo a-
qui donde se encuentra la diferencia basica entre los dos con-
tratos.

Tambiéq podemos decir que en la compraventa la entrg

ga es lGnica de la mercancia por un precio cierto, sin embargo
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en el suministro que es el Gnico también, no se cumple la pres
tacid6n en un momento, sino que hay una pluralidad de prestacig
nes que se prolongan en el tiempo, en entregas periddicas y =~
continuadas, ya que aln en las ventas con entregas repartidas,
la prestacibn es Gnica, aunque fraccionada, mientras que en el
suministro no hay una prestacidn lnica, sino varias prestacio-
nes autdédnomas ligadas en el tiempo con la peculiaridad de que

no se exige un nuevo consentimiento en cada caso en gue se cum
ple la prestacibn. Las prestaciones derivan de un sdlo negocio
y estdn sujetas al régimen juridico del contrato del que deri
van, es decir, del contrato de suministro.

Las prestaciones en este contrato son consecutivas y
autdnomas .

El incumplimiento parcial, es decir, de alguna de e-
llas no afecta, salvo convenio a -las restantes, por lo que el
contrato permanece en sus términos, a menos que se produzca una
inseqguridad de la continuidad en las prestaciones; en cambio,
en la compraventa, cl cumplimienLo de alqguna de las partes se
reduce sdlo a una prestacidn, lo gque hace diferenciar también
a este contrato del contrato de suministro.

4.- El Contrato de Suministro y los Contratos de Mediacidn, A
_gencia y Distribucidn.
Los contratos de Mediacidn, Agencia y Distribucidn--

tienen una naturalezas tipicamente mercantil, pero son contratos
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que no estdn regulados por nuestra legislacidn mercantil, pero
son zontratos gue podemos considerar atipicos. Nuestro Codigo
de Comercio regula el contrato de comisién que en cierto modo
sirve de fundamento o base para algunas de las relaciones juri
dicas que derivan de estas figuras contractuales. Para sefialar
algunas de las caracteristicas que son comunes a los Contratos
de Mediacibn, Agencia, y Distribucidén, anotaremos las siguien-
tes

a) Son contratos gencraimente mercantiles propios del trifico
comercial.

b) En todos aquellos existe como objetivo general, en mayor o
menor grado, la gestidn de intereses ajenos.

c) El contrato tipico que sirve de base a las relaciones que
nacen de estos contratos es el mandato en el admbito civil, y -
mis especialmente la comisién como mandato mercantil:

d) El corredor o mediador , el agente o el distribuidor son ge

neralmente profesionales, personas dedicadas habitualmente a

i

sa actividad.

e) En estos contratos cabe la posibilidad de subcontratacién.
£) Las leyes fiscales mexicanas leslaplican el mismo régimen
fiscal y los engloban en la descripcién ( impropia ) de manda-
to, comisidén, mediacidn, agemcia, representacidn, correduria,
consignacidn y distribucidn ( Ley del Impuesto sobre la Renta

y Ley del Impuesto al Valor Agregado ).
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Semejanzas QQI Contrato de Suministro con el Contrato de Me--
diacidn.

Ambos contratos no seagotan en un sdlo acto, sino que
son en periodos prolongados y en determinadas areas. Son bila-
terales porque en ambos existe un acuerdo de voluntades que dan
nacimiento a derechos y obligaciones para las partes.

Son onerosos, porque en ambos se imponen provechos y
gravamenes reciproces.

Ambos son de tracto sucesivo, porgque el cumplimiento
de las prestaciones se realiza en un periodo determinado y en
forma continua.

Diferencias entre el Contrato de Suministro y el Contrato de -
Mediacidn.

En el suministro, el objeto del contrato es suminis-
trar bienes y en la Mediacidn es representar intereses ajenos.

El suministro es un contrato principal, ya que sub--
siste por si sdlo, en cambio la Mediacidon depende de otros co-
mo es elcaso del mandato mercantil y la comisidn.

Contrato'!e Agencia; concepto, origen y notas caracteristicas.

Es un contrato atipico en nuestro derecho y estd re-
gulado por el Cédigo Italiano.

El contrato de Agencia es aquél por el cual una par-
te asume, de forma estable, el cargo de promover, por cuenta =

de otra y mediante retribucibn, la conclusidn de ciertos con--
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tratos en una zona detcrminada.,

El agente, pieza clave de la relacidn, podrd ostentar
o no la representacidn de su principal, mediante pacto expreso;
en ¢l primer caso cvoncluird y cerrard los contratos personalmen
te, mientras que en el segundo supuesto la falta de representa
cidén hara gque sea el principal quien lo concluya., limitindose
el agente a una labor de mediacidén y promocidn.

El contrato de agencia y la figura del agente comer-~-
cial aparecen tardiamente en e} ‘lerecho Mercantil. Coincide su
aparicidn.con la expansién econdmica del siglo XIX en el ambito
de la industria y del comercic exterior, y surge el agente .como
una fiqura compleja en la que se funden !os elementos de otras
figuras mercantiles. De los comisionistas y mediadores toma el
agente su caridcter de comerciante independiente y los auxilia--
res independientes del comerciante recibe la nota de la perma--
nencia en la relacidn que le une a otros comerciantes:; y con u-
nos y con otros coincide su actividad como actividad mediadora
y representativa. Mas concretamente,llds agentes dedicados a la
venta de mercancias tienen su antecedente inmediato en la figu-
ra del viajante independiente de su principal.

Notas Distintivas del Contrato de Agencia.

a) Contrato de Duracidén .- Esta nota es la gue sepa
ra el Contrato de Agencia del de Mediacidén. El requisito de la

estabilidad del agente ha sido destacado por algin autor, para-
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guien esta nota, entendida como actividad ejercitada de un moado
cqntinuo no puede faltar en el concepto del contrato de agencia.

b) Contrato cuyo objeto es la promocidén o conclusién
de otros contratos.- Esta nota explica la obligacidén del agente
en su cardcter de comerciante independiente; dec otro y es la que
separa la activi@ad de los agentes como actividad parcial de la
actividad del mediador como actividad parcial. El mediador gue-
da siempre fuera del contrato resultante de su actividad. Por es
ta razdon el agente promotor de operaciones estd obligado a algo
mids que el mediador, en el sentido gue tiene que influir en 1la
voluntad del tercero. Si la actividad del agente se limitasce a
indicar la ocasidn para concluir un contrato, no habria verdade
ra relacion de agencia. Insistimos en que el agente hace mis, -
trata de convencer al cliente para que concluya el contrato y -
estd autorizado para recoger las propuestas de contrato de los
clientes, que mas tarde son transmitidos al empresario.

c) Contrato celebrado entre Empresarios Mercantiles.-
Esta nota significa que el contrato de agencia no pone en rela-
cidn a un comerciante con ningdn subordinado suyo, sino a dos -
empresarios independientes. Por ello este contrato es de cardc-
ter mercantil y no un contrato de trabajo porque no se pacta co
mo instrﬁmento en la jerarquia de la empresa. Por esta misma ra
zon, mediante el contrato de agencia se establece una relacidn-~
de coordinacidn entre el empresario y el agente, que también es

un empresario. No existe una relacidn de principal a personal,
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El agente emprende una industria independiente coordi
nada a la del comerciante y cuyo interés representa.

d} Contrato que engendra una relacidn de confiapza.-
Todo contrato descansa en la confianza del acreedor de que el -
obligado cumplird su obligacidn. Ahora bien, si la confianza cg
rre a lo la;go de todo el dérecho de obligaciones, hay ciertos
contratos en quec cste elemento psicolégico adquiere un rango --
predominante. Es el caso de los negocios llamado " intuitu per~
sonae; ", entre los gque sé encuentran el mandato civil y la comi
sidn mercantil, el depdsito, el contrato de servicios mercanti-
les y., concretamente, el'contrato de agencia. Por su caracter -
de contrato duradero, el de agencia, obliga a ambas partes a u-
na cooperacidn basada en ‘la mutua confianza.

Diferencias del Contrato de Suministro con el Contrato de Agen
cia.

En el contrato de agencia es algo similar respecto al
de mediacidn, ya que en éste también consiste en promover en --
nombre de otro la conclusidén de ciertos contratos. Remarcando -~
que ambos son contratos atipicos en el trifico comercial, cabe
sefialar que en el de agencia recae en un mandato mercantil y no
se provee ninglin bien mueble como en el suministro, ya que mas
bien el contrato de agencia establece una relacidn de coordina-

cidn entre el empresario y el agente, que debe ser un profesio-



nal dedicado habitualmente a la actividad que se le requiere.
Contrato de Distribucidn.

Este contrato ha sido poco estudiado por la Doctrina
y en la prictica se le confunde con el contrato de agencia, me-
diacidn o comisidn. Se le denomina también Contrato de Concesidn
Yy a una de las partes Concesionario. Su celcbracidn es comiin en
determinada clase de negocios o industrias en donde el fabrican
te le interesan las condiciones y términos en que se vende su -
producto, la ima%en de la marca y otros aspectos comerciales,

En nuestro medio el término de " Concesidn “, tiene -
una connotacidn especial en el Derecho Piblico y se menciona en
varias leyes, inc¢luso en la Constitucidn. En la prdctica por tan

to, resulta mds usual el término dé Distribucién, aungue en cier

" "

tos mercados tradicionalmente se utilice el de Concesidn
Es un contrato atipico, de naturaleza mixta, cée extra
ordinario auge en el trafico actual en virtud del cual las gran
des enmpresas fraccionan su mercado en pequefias zonas asignadas
a sus concesionarios o distribuidores, con ventajas sobre la u-
tilizacién de agentes. A diferencia del contrato de agencia en
que las mercancias viajan y se entregan por cuenta y riesgo de
la casa representada y ésta responde del saneamiento frente a la
clientela y soporta gl riesgo de impagados e insolvencias, el -

concesionario adquiere en firme la mercancia de la casa repre--

sentada. En consecuencia, todos los riesgos de viaje, cobro y -~
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saneamiento de la entrega al cliente suele pesar sobre &1l. Por
lo demds a través de una scrie de imposiciones o cargas en cuan
to a precio, forma de cobro, secrvicio de postventa, publicidad
de marca, etc., el concedente se aseqgura que 15 distribucidn se
hara en las condiciones gue mds prestigicen a sus productos.

E) contrato de distribucidn viene a ser aquel en vir-
tud del cual, en nombre propio se promueve la introduccidn en -
el mercado de una demarcacién territoriallde un detegminado pro
ducto manufacturado por otro, mediante un sistema de ventas, o
cesiones en uso, previamente planificadaé en cuanto a una unifor
midad de precio, tiempo determinado y con exclusién de la compe
tencia a cargo de uno sdlo de los contratantes o de ambos.

Son notas fundamentales del contrato de distribucidn
la actualizacidn en nombre propio del distribuidor, la adscrip-
cién de una concreta demarcacidén o zona territorial y el pacto
de exclusiva gue a modo de elemento natural de dicha figura le
imprime un matiz especialmente caracteristico.

El contrato alin no ha sidq estudiado en nuestra doctri
na, en tanto que la doctrina francesa le ha dedicado gran aten-
cidn caracterizandolo por las siguientes notas :

; a) El concesionario es un comerciante con clientela
probia, aunque ésta se halle conectada a la fama y prestigio de
los productos fabricados por el concedente.

b) El concesionario compra para revender por cuenta
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propia., obteniendo como remuneracitn el beneficio de la reventa
y no una comisidn.

c) Normalmente entre concedente y concesionario media
una doble exclusiva, y en este sentido la exclusiva en favor del
concesicnario se distingue de la mera " habilitacidn o autoriza
cidn " gue se da a ciertos vendedores de marcas muy acreditadas
gue, sin embargo, no disfrutan de cada uha.

Podemos considerarlo, pues, un contrato mixto que in-
corpora ingredientes del suministro con exclusiva de reventa y
de agencia, de modo que su problematica incluye la propia de és
tos contratos.

El subcontrato de distribucibn surge, pues, como una
consecuencia natural de la misma del contrato bisico y es muy -
frecuente en la préactica por las posibilidades que brinda para
la apertura de nuevos mercados al producto o mercaderia que se
tra;a de introducir. Es evidente que las mismas notas fundamen-
tales de exclusiva, limitacidn territorial y actuacidn en nom--
bre propio ha de darse en el subcontrato de distribucidn que --
surge y se deriva de uno anterior de su misma naturaleza.

Como anotamos en el inicio de este capitulo, los con-
tratos atipicos de distribucidn, agencia y mediacién, tienen co
mo caracteristica comin el gue su objetivo es la gestidn de in-
tereses ajenos y qué, en cierto modo, estas figuras contractua-

les son un desarrollo del mandato. El mandato aplicado a actos
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de comercio es un contrato tipico mercantil, regulado por el Co

digc de Comercio bajo ¢l nombre de Comisién ". las normas de
este contrato seréq aplicables suplctoriahente a los contratos
atipicos de mediacidn, agencia y distribucidn en lo éue vaya a-
corde a su naturalcza. »
Diferencias entre el Contrato de Suministro y Distribucidn.

Ahora bien, en lo que respecta al contrato de distri-
bucibn, podemos sefialar que también es un contrato atipico, sin
embargo éste puede ser mixto, sin embargo sus semejanzas prin--
cipales es que son : Bilaterales, Onerosos, Formales, Principa-
les y de Tracto Sucesivo; tambi&n cabe mencionar que su princi-
pal diferencia la observamos en que una parte se obliga a intro
ducir en el mercado un producto manufacturado en determinada a-
rea, por cuenta de la otra parte, siendo &ste un revendedor de
ciertos productos,recayendo los contratos-antes citados en un -
desarrollo de mandato mercantil de su misﬁa naturalezal

Difcrencias de Transferencia de Tecnologia.

Podemos sefialar que el contrato de transferencia de -
tecnologia es un contrato atipico de naturaleza mercantil, y re
viste caracteristicas administrativas: sin embargo, remarcere--
mos algunas semejanzas y diferencias que guarda el mismo con el
multicitado contrato de suministro. En lo que se refiere a la -
clasificacidén que nos da el Codigo Civil, podemos decir que en

ambos contratos una de las partes es proveedor y en el suminis-
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tro es de bienes muebles, y en el de transferencia de tecnologia
es de conoCimientos ¢ patentes, Ambos son bilateraies, onercsos,
conmutativos, reales, formales, principales y de tracto sucesi-
vo; ya que en las diferencias encontramos que el suministro pro
vee bienes y el de transferencia de tecnologia provee una de las
partes asistencia técnica en diferentes dreas de la ciencia, y
es muy comin que en este contrato se celebre entre naciones a--
vanzadas y paises en vias de desarrollo, ya que su objetivo prin
cipal es la transmisidn de conocimientos técnicos, patentados o
secretos que pueden realizarse por cuSlquier medio material es-
tableciendo un precio fijo: cabe sefialar que el contrato de su~

ministro presenta muy demarcadas y escasas diferencias respecto

a los contratos que hemos venido analizando.



CAPITULO VI

NATURALEZA JURIDICA DEL SUMINISTRO

1.~ Conceptualicacidn de Naturaleza Juridica.

La investigacidn de la naturaleza juridica de una ins
titucidén implica la bisqueda del significado l6gico de la misma
y la determinacidén de la categoria juridica a que pertenece; a
si como su calificacién dentro del cuadro comin de figuras gque
el Derecho conoce. Se trata de determinar sus caracteres juridi
cos, que a la vez son efecto y causa de su estructura y que lle
van consigo determinados presupuesto;, elementos, y requisitos,
de los que deriva el lugar donde, en una sistematizacidn del -
Derecho, debe de colocarse tal figura, por proximidad ldgica o
técnica juridica a las afines.

Se busca de acuerdo con el aspecto semintico de la
palabra naturaleia, la esencia y propiedad caracteristica del
ser, su virtud, calidad o propiedad. En el campo del Derecho,
los entes juridicos tienen también una determinada naturaleza.
Esta palabra, en otra acepcién, hace referencia al lugar de o-
rigen que tiene el ente, y a estas dos acepciones esencia y si
tuacioén.

a) Uno de indole caracteroldgica.
b) Otro de sistematizacidn.
Es frecuente ver en la doctrina, rotulados con el e-

nunciado " Naturaleza Juridica ", estudios cuyo contenido tra-
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ta exclusivamente del fundamento de la institucidn.

Resulta dudose Jué en une técnicae juridica depurada
se pueda inmiscuir tan simplemente o mis bien identificar el -
fundamento con la naturaleza juridica, por tratarse de dos no-
ciones diversas. El fundamento, del latin fundamentum , es el
principio y cimiento en gue estriba y sobre el que se funda u-
na cosa; es la ratio inspiradora, la razén de ser de la institu
cidén y de la norma juridica. Es distinto de su realidad ontold
gica. Se trata de una nocidn, generalmente determinada por un
objeto a perseguir o una necesidad a satisfacer, para cuya con
secucion se apoya la figura en algo que la justifique y expli-
que; mientras que la naturaleza Jjuridica constituye el nicleo
de su ser, integrado por una serie de caracteres, complemento
y derivacibn del central, sin el gue la institucién dejaria de
ser lo que es y se convertiria en otra distinta. Este nficleo e
sencial es el gue determina su estructura funcional y hace que
la sistematizacidn le ubique en una categoria juridica general,
con exclusidn de las demas.

‘En la bisgueda sistematizadora, que implica todo es~-
tudio sobre la naturaleza juridica del contrato, se han segui-
do caminos distintos. Los principales han sido dos :
1.~ El primero se fija, para la adscripcidn del contrato a un
tipo parecido o para la formacidn de uno nuevo, en la naturale

za especifica de la prestacion sobre la que recae su contenido.



Hoy, tal criterio va perdiendo terreno, como veremos mas ade--
lante v la hegerovnia gue en otro tiempc disfrutd va amiﬁuréncg
se, para dar paso al criterio de la causa.

2.- Este, atendiendo a otro elemento estructural, mis propio

que el anterior, que en realidad lo es de la relacidn obligato
ria, establece la inclusidn de un determinado tipo contractual
o la posibilidad de dar base a un tipo nuevo, fijandose en el

perfil causal del contrato. A veces no es necesario, para des-
bordar los limites del tipo, que su causa sea totalmente diver
sa, bastando una modificacibén, que supone la introduccidn en g
lla de algﬁnlelemento extrafio.

Segiin este punto de vista, entendemos por naturaleza
juridica, de un contrato el tipo legal al que pertenece por -
razdn de su causa. Cuando ésta tenga la especialidad suficiente
para no poder integrarse en ninguno de los tipos conocidos. Se
tratari de un contrato atipico, que por afinidad a otros podra
ubicarse en la categoria contractual, con la que le unan cier-
tas peculiaridades. Esta colocacién permite que le sean aplica
bles algunés normas reguladoras comunes a toda la categoria.

Al investigar la naturaleza juridica, desentrafiando
la esencia de la figura. lo hacemos no solamente con fines sis
tematicos o meramente tedricos, sino también atendiendo a im=-~
portantes necesidades de indole eminentemente prdctica. En e—~-

fecto, aguel aspecto tedrico, gue parece como inmediato, tiene
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una finalidad mediata, que justifica por si sola al primero :

macidn y uiii:zaecidn oe una serie de prlncxp;os Yy concep
tos juridicos, que han de tenerse en cuenta en la aplicacidn -
de la figura a la realidad de la vida y que dan cardcter cien-
tifico a aguella investigacidn y a esta aplicacioén.

No olvidemos con lo anteriormente expuesto, que lo -
que interesa en el Derecho es su realizacidn, su efectividad y
més que construir teorias, analizar relaciones juridicas; que
lo que circula en la vida juridica no son figuras abstractas y
redondas, sino problemas humanos de fondo econdmico, de natura
leza psicoldgica, que el jurista debe resolver, siendo como es,
su principal funcidn intervenir en las relaciones concretas; -
funcién analitica y prictica, mds que sint@tica y abstracta.

Pero esto en nada se opone a la conveniencia del es-
tudio de la naturaleza juridica de las instituciones y derechos,
como medio para el mejor logro de esa finalidad, que hemos ca-
lificado de mediata y Que hasta podemos conceder que sea la G-
nica practicamente interesante.

2.- Naturaleza Juridica del Suministro.

Podemos afirmar que el suministro existe desde que la
sociedad civil comenzd a organizarse, practicidndose sin duda -
en el berecho Romano. Pero su desarrollo tuvo lugar en la Edad
Media, como una fase de evolucidén mercantil de la venta, sin -

fijarse para nada en la repeticidn de la prestacidn, que resul
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taba indiferente, y siendo su esencia la indisponibilidad de la
mercancia en el rurento ce la conciusion cel contratu. Esto lle
va consigo la no presencla o ausencia de la misma en aguel mo-
mente y la posterior adquisicidn por el suministrante, para po-
der cumplir las obligaciones contraidas. Tenia también importan
cia la noté de especulacidn. Existian dos clases, bien delimita
dag : Por la indole de los sujetos; los suministros piiblicos -
hechos a la administracidn para el ejército, obras o servicios
piiblicos y los suministros entre los particulares.

Posteriormente se dibuja una divisidén en la regula--
éién legislativa del contrato, segiin la caracteristica en gue
las leyes centran su concepto, dando lugar a la contraposicién
entre la nocidn latina y la germanica.

La primera surge al someter a la jurisdiccidn mercan
til las empresas de suministro, sin excluir los contratos que
afectaban a la administracidn piiblica y que se caracterizan a-
parte del matiz subjetivo que los individualiza por la repeti-
cidn de las prestaciones, elemento objetivo que vino a conver-
tirse en nota comin a todo suministro. El aspecto especulativo,
éue algunos autores franceses del siglo pasado realzan, pasa a
segundo plano. Y el organizativo, que tanta relevancia adgui--
rié en Italia, no fue sequido por otros paises, que considera-
ron a la empresa como organizacidn econdmica, gue no tiene por

qué incidir sobre el caracter juridico del contrato.
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La segunda, formada en los derechos regionales y rea
firmeaa en ¢l Cdiigoe de Comercio General Cermano, centrs € ~=
concepto sobre la finalidad y el elemento objetivo del sumims
tro necesidades futuras y prestaciones de cosas, respectivamen
te. Con ello su esencia es la prestacidn diferida, de finalidad
especulativa, aunque no halla duracidn del cumplimicnto; no la
repetida, come en la nocidn latina. En contra de los prejuicios
ético - religiosos del medioevo, reconoce la legitimidad de la
enajenacién al término ailn cuando no se halle todavia el obje-
to en la disponibilidad del enejenante, por no existir o ser de
otro; y con ello la legitimidad de la enajenacidn de la cosa a
jena.

Para tener garantizadas las prestaciones, tanto en el
caso de deber producirlas como en el de adquirirvlas, acudieron
a- imponer al suministrante, desde la conclusidn del contrato -
a>la entrega de las mismas, obligaciones propias del comisionig
ta o del arrendador de obra . Para nada se fijan en la reitera
cién de la prestacién.

A primera vista la distincidn parece un poco superfji’
cial, por radicar, mds que en esencia, en la amplitud del feng
meno contemplado por una y otra concepcidn. En el aspecto obje
tivo es mis restringida la germinica, por referirse a prestacigp
nes de cosas, sin qhe la latina presente tales restricciones -~

objetivas referentes a la naturaleza de la prestacidn; y si al
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guna legislacidn particular las tienc, deben interpretarse res
trictivamente; operando en los demas casos la fuerza expansiva
de la tradicidén. En el aspecto temporal ocurre lo contrario; -
es mas restringida la.latina, para le que no basta la dilacién,
sino que es precisa la reitcracion. »

Viene a apoyar esta aparente scmejanza de ambas no-
ciones la especial relevancia que en el Derecho y Doctrina Ale
mana se da al Suczessivlieferungsvertrag y Al Bezugsvertag, ti
picos suministros latinos, diferenciados seglin la cantidad de
cada prestacidn simple que se establezca con la relacidn a las
necesidades del adquirente o la produccidn del suministrante.

Pero en realidad los fendmenos de las prestaciones -
diferidas, concepcidn germanica, y las prestaciones reiteradas,
concepcidn latina, son sustancialmente diversos, sin posibili~
dad de identificarse. Las prestaciones reiteradas no son nece-
sariamente todas diferidas, pues la primera de ellas puede ser
simulténea y su esencia es larepeticidn; a diferencia de las o
tras, en la gque es la dilacidn lu [undamental,resultando indi-
ferente la reiteracién.

Por esto considerar decisivo en el concepto del sumi
nistro uno u otro elemento, supone la formacién de nociones di
versas. Los suministros pueden ser piblicos y privados, y den-
tro de los primeros internos e internacionales. Finalmente, por

la legislacién que los regula, se distinguen los suministros -
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civiles, mercantiles y administrativos.

la Zistinciin enire samirlstros clviles y mercantiles
presenta tanto importancia como dificultad. Un sector de la dog
trina ha afirmado el carédcter mercantil de todo suministro, si
guiendo en su argumentacidn dos teorias distintas : la de la es
peculacién y la del riesgo.

M3is acertado es distinguirlos, para lo que se han for
mulado varias teorias, unas de matiz subjetivo y otras que se
fijan en el contrato en si. Al primer grupo pertenecen la de la
empresa y la de la habitualidad, y al segundo las de la especu
lacion, objetiva, subjetiva e intermedia.

En Derecho Espafiol se sigue la teoria que puede deno
minarse de la mediacidn especulativa, considerando al suminis-
tro : Mercantil, si en &l se da especulacidn por el camino de
la mediacidn y Civil si los objetos sobrc gue versa van directa
mente de productor a consumidor.

Caracteres.

Como caracteres del Suministro estudiamos los siguien
tes :

En primer lugar la duracidn, que afecta tanto a las
prestaciones como a la causa. A las primeras dominando su cum-
plimiento, en el sentido de que &ste dura, continuada o reite-
radamente, en su eficacia solutoria; y determinando su entidad

cuantitativa, que se halla en razdén directa de la duracidn. A
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la causa porque el suministro no realiza su funcidn ccondmica

si su cumplimicnto no se prolonga en el tiempo: y la utilidad

que a las partes deriva del contrato, es proporcional a la du-
racién del cumplimiento.

Le asignamos también el de Perpetuidad abstracta o -
_durabilidad indefinida, como posibilidad, compatible con la con
clusidn del contrato en concreto por un tiempo determinado. Co
mo dice Gschnitzer, citado por el Maestro Marino y Borregd ---
( 48 ) : " puede ser pensado como eterno, sin que esto contra-

diga a su esencia "

Ha de afirmarse su naturaleza obligacional, a pesar

de la afinidad con los derechos reales gque la duracidén le im--
prime, lo que permitid a Gierke, igualmeite citado por el Maes-
tro Marino y Borregd calificarlo como { 49 )} :"toda relacién -
duradera, de puente de paso entre el derecho de obligaciones -
de un lado y los derechos reales de otro! Es sustancialmente -
intermedio, pero fourmaluwente pertenece al campo del Dececho de

obligaciones. Importante es su unidad contractual y obligacio-

nal.

( 48 )} MARINO Y BORREGO, Rubén M.De. " El Suministro ".( Teo-
ria General ). S/Edit. s/ed. Salamanca, ESPARA. 1959. P.p. 34,

{ 49 ) 1DEM.
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Para la defensa de la primera rebatimos los argumen=-
55 formulados en contra de la unidad por los defensores de la
pluralidad de contratos en el suministro siquiendo después una
senda positiva de fundamentacidn de la unidad. de la existencia
de un sdlo contrato no puede deducirse la de una séla relacién
obligatoria, pues del nexo entre ambos se reduce solamente que
el primero es la fuente y la sequnda el efecto; pero nunca que
a un contrato no pueda corresponder mas que una relacién obli-
gatoria.

En cuanto a esta correspondencia se encuentran solu-
ciones para todos los gustos : A cada contrato corresponde una
relacidén obligatoria; a un contrato pueden corresponder varias
relaciones y a varios contratos puede corresponder una relacién
dnica.

Para demostrar plenamente la unidad obligacional he-
mos de razonar transitando otros senderos mds firmes que el ar
gumento de la unidad contractual. Esta Gltima la encontramos -
frecuentemente afirmada, pero.no ocurre lo mismo con la que in
tentamos defender en éste momento. La mayoria de los autores -
sostienen la existencia de varias relaciones obligatorias, ca-
da una de las cuales corersponde a una de las prestaciones sim
ples de los suministros reiterados o a uno de los periodos de
ejecucidn de los continvados.

La construccidn pluralista no es necesaria ni exacta.
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No es necesa;ia. ni 1égica ni juridicamente, puesto que los Dar
ticulares actos ejecutivos pueden muy bien <onficurarss come ~
realizados en cumplimiento de la obligacidn principal, Gue ila
va en si la repeticidn. Nada impide la conf:iguracidn de una re
lacidn obligatoria que lleve consigo la repeticidn de un acto;
y es precisamente €sta y no la suma de varias obligaciones sim
ples la que justifica su existencia. No es exacta por la caren
cia de objeto para las relaciones obligatorias singulares, ya
que el objeto existente corresponde a la relacién fundamental

y a las prestaciones continuadas qué‘son Gnicas.

La desviacidn es debida a una insuficiente valoracidn
del elemento causal, que estd integrado por la duracidn. Esto
lleva como consecuencia la unidad del contrato y de la obliga-
cidén que desde el momento de su constitucidn retne todos los -
reguisitos, tanto subjetivos como objetivos, necesarios para -
su validez y existencia. Sostener lo contrario supone una plu-
ralidad de causas y de contratos que implicitamente llega a ng
gar la misma nocidn del suministro.

Las prestaciones simples de los suministros reitera-
dos, momentos ejecutivos de la prestacidm coajunta, son awtdne
mas. Para hacer comprensible el enigma de la pluralidad de pres
taciones singulares de la unidad de prestacidn conjunta y con-
trato y relacién obligatoria Gnica, analizamos el trasplante -

al campo juridico de un proceso propio de la légica, que es el
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proceso de universalidad. En el terreno de las cosas nos encon

tramos ve von una arpliariin de este fendmeno en la universali

dad de cosas, mas familiar a nuestro derecho, gue aungue no for
mula la categoria, la presupone; y con la que el problema pre-

sente tiene un marcado paralelismo.

El suministro, desde el punto de vista técnico juridi
co, es conmutativo y no alecatorio, como es frecuente calificar
lo. La aleatoriedad solamente puede predicarse en el suministro
en sentido econdmico. Es decir, aplicandola no al contrato, si
no al negocio u operacidn econdmica o comercial que poco tiene
que ver con el negocio juridico.

También se ha dicho gue el suministro es un contrato
concebido * intuitu personae ". Frente a esta tesis personalis
ta del suministro, defendemos gue es un contrato impersonal. En

él, la persona concreta de los contratantes es juridicamente

I

rrelevante. Para ser personalista se necesita una particular -

consideracidn de las cualidades de las pdartes, hecha en rela--

cidén a la naturaleza del contrato. Y aqul la persona concreta

no presenta mayor importancia o influencia que la que tiene en

cualquier otro contrato impersonal.

3.- Desenvolvimiento Histdrico y Planteamiento actual del‘—-
Problema de la Naturaleza Juridica del Suministro.

Lo encontramos poco tratado en el Derecho Comiin por

la falta de una regulacidn romanistica y otras causas, gque im-
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pidieron llegar a una dogmitica del contrato. Y la postura que
en los derechos particulares se ha adoptado, estuvo generalmen
te en consonancia con las deficiencias o especialidades de re-
gulacidn en las legislaciones, sobre las qgue los diversos auto
res lo estudiaron.

No pretendemos hacer una revisidn total de este desa
rrollo, pero si haremos las correspondientes referencias al ex
poner las diversas teorias, gque tanto en el pasado como en el
presente se han preocgpado de aclarar la naturaleza juridica -
del suministro, teniendo en cuenta la singular estructura a que
responde esta operacidn.

El estudio de todas estas teorias no solamente tienen
un valor histérico, como podria parecer, al ser rechazadas y -
por tanto no ser reconocidas como verdaderas, constituyendo, -~
en definitiva un dogma,logro final y elemento integrante de tgo
da dogmidtica juridica. Su andlisis presenta una faceta histéri
ca en su desarrollo y relevancia. Y otra meéodolégica, en cuan
to es camino para adoptar la postura (gue consideramos exacta.
No puede olvidarse el valor metodoldgico del error. el estudio
de las teorias errdneas sirve, como contraste de la verdad. Pe
ro ademis el error es itil en calidad de hipbtesis de trabajo,
para perfilar las figuras juridicas con contornos mis netos.

En primer lugar, nos encontramos con las teorias nega

tivas, cuyo punto de contacto se halla en la negacidn de gque



98.

en el suministro haya un tipo particular de contrato. Unos de~
fienden gue nos hallamos ante una modalidad de una categoria -
contractual mds amplia, en la que caben miltiples contratos, -
cuya reduccidn a una unidad tipica resulta en la prictica impo
sible, y qﬂros, llegando md@s lejos, afirman que ni ;iquier§ pue
de verse en &l una catgqoria juridica, sino gue se trata de u-
na categoria econdmica.

En la actualidad van prevaleciendo las doctrinas gue
ven en el suministro un contrato especial, pero acerca de cuya
naturaleza se forman las teorias mas diversas. Para 'su adecuada
ordenacidn, distinguiremos de una parte las Teorias Pluralistas
y de otras las Monistas, que con las negativas antes referidas,
forman la trilogia de grupos doctrinales, cuyo desarrolle ten-
drd lugar seguidamente.

En las Teorias Pluralistas, recogemos todas aguellas
posturas gue, encontrando un elemento unitario del suministro,
virtualidad suficiente para originar un contrato especial, ap-
to para coordinar el elemento variable,-lo configuran como un
complejo de ofertas irrevocables, como contrato preliminar, con
trato normativo o contrato de coordinacidn. En ellas el elemen
to invariable y plural aparece configurado en una serie de con
tratos definitivos y sucesivos, vinculados al contrato origina
rio; cuando no se consideran existentes desde el momento ini--

cial, segiin la teoria gue lo configura como una pluralidad de
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contratos simultdneos.

Estudiamos l:: Teorias Monistas , las gue sigurendo
cirectrices tradicionales, se fijan en la naturaleza de las sin
gyulares prestaciones, para adscribirlo a la compraventa, con -~
diversas modalidades, segin que lo consideren compraventa co--
min, compraventa de venta futura, o compraventa con pendencia-
suspensiva, arrendamiento de obra, mandato, comisidn, sociedad
o a otros contratos o a llegar a encontrar en €l prestaciones
de diversos contratos, los que lo lleva a configurarlo como --
contratos sui generis o atipicos.

4.- Teorias acerca de la Naturaleza Juridica del Suministro.

Nos ocupamos en este capitulo de la 'disposicién de -
dos teorias acerca de la naturaleza juridica del suministro, -
que por coincidir en negar que en &l se encuentra un tipo espe
cial de contrato designamos con él comin denominador de concep
ciones negativas.

Su negacidn se halla en diverso grado, pues mientras
una configura una modalidad integradora de una categoria ldgico
- juridica mas amplia, la otra niega con toda consistencia ju-
ridica al suministro y lo considera como una mera categoria --
econdmica.

Consideran los defensores del suministro como una mo
dalidad 16gico - juridico, que todo contrato requlado con pres

taciones transitorias puede adoptar, al tener prestaciones du-
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raderas, una modalidad a las que serdn aplicables particulares
formas sobre resolucidn por 1ncturpiimiento, proptas de una ca-
tegoria general de contratos duraderos. En ella se agruparian

figuras negociables distintas, unidas en la regulacién de aque
llos puntos que presentan caracteristicas comunes.

El suministro carece segiin ellos, de elementos sufi-
cientes para servir de base a un tipo de contrato nuevo, pues
esa duracion afectaria solamente al contenido y no la esencia
y naturaleza juridica del contrato.

Contra esta teoria hemos de alegar : Que la duracidn
no sblo tiene una relevancia genérica para influir sobre la dg
terminacitén de su contenido o de sus efectos, sino tambié&n rele
vancia especifica para justificar la determinacidn de un tipo
especial. Al afectar al contenido se halla prevista tambi&n en
la formacidn del contrato introduciéndose en sus elementos, en
la causa concretamente, para dar vida a un nuevo tipo.

Conviene separar el problema 18gico - juridico de la
formacidon de una teoria General de los contratos duraderos, del
juridico - positivo de la tipicidad del suministro.

Es indudable la conveniencia del adecuado desarrollo
de una Teoria General de los Contratos Duraderos, va3lida sicm-
pre gue un contrato.prevea prestaciones duraderas, para evitar
repeticiones innecesarias, y que investigaciones que tienen un

significado general, se agoten en un @mbito injustificadamente
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restringido.

Pery no vonEta a convenienvie do reconocimiento ror el
legislador de un nuevo tipu contractual alli donde lo gue hemos
llamado " Tipicidad Social " ha hecho su aparicidn. Son sufi---'
cientes para ello la especial modalidad en la causa, en la gue
incide la duracidn y la frecuencia e importancia prictica y nu
mérica, con que contratos de este contenido son estipulados en
el trafico juridico.

Autores llegan a afirmar que el suministro tiene Qn
‘.contenido meramente econdémico, mal disfrazado por un nombre =--
y un complejo de normas que en las legislaciones que regulan -
al suministro en general son de indole demasiado genérica. Es~
te contenido es poco adeccuado para ser coﬁsiderado propio de -
un cierto tipo o de una categqgoria de negocios suficientes y G-
tilmente delimitada.

Contra estos podemos esgrimir parecidas razones a las
expuestas anterijormente.

El suministro tiene un amplio significado econdmico.
En el aspecto contractual este fondo econdmico adquiere relevan
cia juridica, con originalidad y ffeéuencia suficientes para mo
tivar una tipicidad,que en alqgunos paises no ha pasado del es-

tado de la que llamamos " Social ", pero en otros, mids progre-
sivos o de cuerpos legales mids modernos, han alcanzado ya su -

reconocimiento legislativo.
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Sobre la especialidad que la duracidn implica y reper
ousioneg de la mi1sma en su dlstipling, baste lo dicthuy al tratar
de los caracteres del suministro.

Dentro de] tema de la importancia y frecuencia précti
ca, nos hablan :

Las constantes referencias que de 21 hallamos en la
actividad legislativa y que si en la mayoria de los casos se re
fieren a suministros plblicos, no faltan tampoco alusiones de
cardcter mias general, en las que se comprenden también los pri
vados.

La existencia de un nombre especifico, con ¢l gue ter
minoldégicamente se distingue de los demds contratos,no puede -
menos de ser considerada como un claroc siyno de esa importancia
practica.

Hay un complejo de circunstancias y de hechos del su
ministro que no pueden encontrar una disciplina adecuada con -
las normas de la compraventa, porque el modo de ejecucidn es -
sustancialmente diferente. La rejulacidn de la venta es contra
ria, o al menos ajena, al espiritu del suministro. No prevee,
ni ha podido hacerlo, su funcidn econdmica. Ho se puede regu--
lar el todo por las normas que se previeron para una séla preg
tacidn simple porgue de ello resultaria iniquidad o sacrificio
del dercho; quedarian'sin normas el efecto del cumplimiento de

una singular prestacidn frente a las demds y a otros varios as
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Cuando, como cr, la venta, la relacidn cbiigatur:s so
agota en un momento, es facil determinar sus consecuencias ju~
ridicas. Pero las erigencias de Ja técnica juridica impiden a-
tribuir igual tipo y en consecuencia idéntica disciplina a he-
chos contractuales, gue no son precisamente los tipicos. El sy
ministro no es un tipo de venta previsto por la ley.

Aldn sin dar a este contrato la amplitud de objeto -
que propugnamaos, habria que considerar incluidas en &1 presta-
ciones sucesivas, que no prevee la ley para la compraventa, con
lo que seria dar a ésta Gltima figura o concepcidn demasiada -
amplia para ser apropiada. Mucho menos podrd valernos para una
nocidén unitaria del suministro con la amplitud de objeto y con
tenido aqui postulado.

Ep la doctrina moderna italiana, prevalece la considg
racidén del suministro, hacen hincapié cstos autores sobre el g
lemento constante de la actividad, iinico que segin ellos puede
proporcionar una concepcibn unitagla e integral del suministro.

En la venta la obligacidn es de dar, aungue deba pro
curarse la cosa al vendedor y aunque la ejecucidn sea diferida
o repartida. Ep el suministro ven una obligacidn de hacer : Pro
curar medios para satisfacer la necesidad que motiva al contra
to, satisfaccidn gue se realiza con la entrega de la cosa o la

ejecucidn de una obra de srevicio. El gue se compromete a sumi
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nistrar viveres a los soldados o pesos, promete desenvolver su
a¢tivimad pare jue €:ios tengan periddicamente, segln sus nece
sidaées, los viveres determinados. Lo que se proporciona por él
es la actividad del suministrante, para satisfacer la necesidad
de los clientes. La duracidn significa para ellos la inclusidén
en la economia del deudor de una actividad organizativa, que -
transforma el dar en hacer y permite atribuir al suministro el
caracter de arrendamiento de obra, ailin cuando el singular ;cto
de prstacidn, considerado abstractamente, corresponde a una ven
ta.

Cuando el suministrador se combromete a entregar -
reiteradamente una cosa, la prestacidn es también de un servi-
cio. El suministro mira mds que a la adguisicidn de la cosa, a
la obtencidn del servicio gue le presta el suministrador, haci
éndole tener la cosa en tiempo oportunc. El elemento esencial
es la obra o el servicio o trabajo del suministrador. Partiendo
del concepto de necesidad, predominante en el suministro, ob--
servan que en el suministrado se libra de un hacer que satisfa
ga esa necesidad y lo encarga al suministrante, guien conoce -
gue lo que de él se pide no es tanto la cosa como el servicio.
Hasta llegan a ver fundamento a su postura en un particular ca
récter personalista que asignan al suministro.

El predominio de esta teoria surge de contémplar -

principalmente al suministro industrial de produccidn de bienes
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y servicios por cuenta del cliente. Desde un punto de vista --

préctico contribuyd ¢ .o e,er regulaecidn de sliunlr s=LeCtus,
que no podian ser disciplinados por las normas de venta. Tales
eran, el fin del contrato sin términc prefijado o la responsabi
lidad por 1ﬁcumplimiento o cumplimiento defectuoso.

La distincién entre suministro y arrendamiento de o
bra se halla en la circunstancia de gque la actividad dirigida
a la produccidén de las cosas o los servicios, sea deducida en
el contrato, como objeto, arrendamiento de obra, o no, contrato
de suministro, claro que en el suministro, segdn el amplio con
cepto que defendemos puede tambi@n, tener por objeto prestacio
nes, que aisladamente consideradas, presentan los caracteres -
de las del arrendamiento de obra. Pero esto no es lo mismo que
afirmar que todo suministro es un arrendamiento de obra.

Hemos de observar cdmo el caricter personalista que
ven en el suministro y que les induce a inclinarse por el arren
damiento de obra, falta en &1 como en la venta, y si en algdn
caso concurre, también puede concurrir en la compraventa, gue
admite este caricter éomo puede admitirlo cualquier otro contra
to. Pero sin gue en ninguno de ellos sea connatural o sustan--
cial.

El planteamiento del problema ha sido equivocado -
al colocar el mayor peso sobre el elemento trabajo, ya en la -

produccibén o elaboracion,ya en el aportamiento comercial de --
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las cosas. Todos esos trabajos, aGn cuando son efectos contragc

CCESarios nl nroplos del suminvcnra. Sun medic

y no fin cel negocio. No cambian las causas propias del suminis

tro, comc la ca propia del mandate, no se altera porque en

este contrato haya obligacicnes propias del depdsito. Es preci
so fijarse en el elemento duracidn.

De todos los autores gque defienden la teoria del su-
ministro como arrendamiento de obra, sdlo uno de ellos como Bp
laffio y Reocco, citado por el Maestro Marino y Borregd ( 50 ),
guienes lo mantienen con cardcter de absoluto. La mayoria dejan
siempre una brecha por la gue comunican cémo los defensores de
las gue hemos venido denominando ® Teorias de la Mezcla o Combi
nacidn ", consistente en considerar el suministro venta o locg
cién segiin bs casos o venta y locacidén segiin los momentos.

Acumulativa y. Sucesivamente .- Lo configuran como -
mezcla de arrendamiento de obra y compraventa. El suministro -
serd arrendamiento de obra durante el periodc de elaboracidn o
adquisicidn, convirtiéndose en compraventa una vez que estan -
dispuestas las cosas para la entrega. Se opera una especie de
metamorfosis por el hecho de haberse terminado la elaboracidn

o procuracidn por cualquier medio.

( 50 ) IBID.P.p. 95.
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A diferencia de la consideracidn del suministro como

Vents L 9Lite ALrendar

GBIz, ©haE 1GrNa VIED: dntefiop
mente, gue es una solucidn obtenida por el camino de la juris-
prudencia de conceptos, obstinada en una estéril fatiga por la
SLStematxzaéién del contrato asimilandolo a un tipo legal, la
postura gue ahora estudiamos es resultado de la investigacidn,
segin h jurisprudencia de intereses, que busca el modo de apli
car las normas més acordes con las singulares partes del nego-
cio. Cuando junto a la entreya estd la elaboracidén o adquisi--
cidn, no es venta. Pero desde que las cosas estdn preparadas -
deben de aplicarse las normas de la compraventa. Los hechos an
teriores reclamarn otra regla. Y por este sistema de la divisidn
de la vida del contrato en diversas etapas puede llegarse a ha
cer una justa aplicacidon del derecho.

Menor trascendencia tiene la consideracidn del sumi-
nistro como compraventa o arrendamiento de obra, segin se tras
pase la propiedad o uso del objeto. Se trata de una modalidad,
admitida sobre todo por los defensores del suministro como com
praventa, peru gue también defienden los que lo configuran co-
mo venta o arrendamiento de obra, aunque solamente como una suE
divisidén para los casos en gque predomina la materia entregada
en uso.

Tratamos como modalidad en este grupo de teorias de

la mezcla,la que lo construye como combinacién de mandato y --
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compraventa, en la forma que hemos denominado., Acumulativa y Su

cesiva. para 1

Jan en el elontnla de la act. -

vida¢ y llegyan a la conclusién de gque en el suministro hay un
doble negocio : Un mandsto para la adgquisicidn de la cosa a en
tregar y una compravents para el paso de la cosa ! suministran
te.

Koch, de igual manera, citado por Marino y Borregd,
lo define como ( 51 ) : Inverso al Trddelvertag, debiendo re--
girse antes del cumplimiento por las normas del mandato y des-
pués por la venta.

ven sus defensores antecedentes en esta construccidn
en Derecho Romzno, en ¢! gue creen que cl suminisiro, gue en -
forma rudimentaria existid en koma, era construido como un man
dato especialisimo.

Se basan primordialmente en el suministro mercantil,
realizado en sus mayorias por empresas mercantiles o industria
les, en las que el suministro comporta, como elemento constan-
te, una actividasd de la empresa, que debe procurarse preventi-
vamente las cosas o producirlas. De ahi la escisidn de su dis-
ciplina : Antes de la entrege y la entrega con sus consecuen--

cias posteriores.

{ S1 ) IBIDEM. P.p. 97.
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Pero la teoria tropieza con obstdculos insalvables,

c;mu €5 QUE TUBNGL w1 o Saliind: Le auqulers 1a% CUlsar Larda un
tregarlas, lo que hace por si y en propioc nombre, a diferencia
de lo que ocurre en el mandato. No salva itas dificultades, la
comprensidn en el concepte de nuestro Cédigo Civil, del mandan
te no representativo, en el que el mandatario obra en nombre -
propio, aunque por cuenta del mandante, pues siempre queda sin
explicar el suministro de cosas propias del suministrante, que
se hallen en su disponibilidad en el momento de estipular el -
contrato.

Todas las teorias de la mezcla o combinacidén fallan,
al no ser capaces de darnos una naturaleza juridica unitaria -
para todo suministro. Carecen de toda ldgica y solidez, puesto
que toda la estructura esencial del suministro es siempre idén
tica desde el punto de vista juridico en su.estructura la misma,
no cambia ni se cambia porque en unos casos predomina el traba
jo y en otras la materia.

Se trata en todas ellas de una solucidn desesperada
ante la impotencia para construcciones mds exactas. Aparte de
ello muchas se han elaborado, teniendo en cuenta conceptos del
suministro mas restringidos que el que nos sirve de punto de -
partida en esta investigacidn.

Al encontrar en la construcciénvdel suministré, como

mezcla acumulativa de mandato y venta, una figura mds complica



110.

da e in0til gue racional y prdctica, se recurrid-a la comisién
como vontratd Jue salvaba aliguta de las objelicne: nechas o oa-
guella.

Supone este nedccic la realirzacidn de dos tipos de -
contratos distintos : Un centrato de gestidn, comisidn, gue sg
ria el propio suministro entre comitente y comisionista, aqui
suministrante y suministrado; y un contrato de ejecucidn de la
gestibn entre comisionista o suministrante y un tercero, gue po
dria ser ccmpraventa, arrendamiento, etc. Existe entre estos -
dos contratos una relacidn anidloga, a la gue hay entre el sumi
nistro y el negocio de realizacidén, por la que €l suministrante

se pene en cendiciones de cumplar

obligacicner,

Con la tceoria moe T comis1én, s eMpi

can, en virtud de la autoentradn Jel

-iista en el contra

to, los casos en gue el objeto contractual sea del suministrapn
te y lo tenga ya disponible en el momento de contratur. AGn --
cuando admiten algunos autores gue la entrada eon el cuntrate -
es posible también por e! representante, la figura de i. comi-

sidn, se acerca ma&s al suministro porque =21

en propio nombre, lo gue no ocurre en 1 mandato regprenentati-
vo o propio. El no representativo, no es otra cosae yue la comi
sidén en Derecho Civil. A pesar de todo existen, entre suminis-

tro y comisién difercencias que no impiden assimilarlo. Hasta pa

ra descubrirlas la consideracidn del sistema de ganancias en u
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no y otro contrato. El suministrado debe pagar, sin preocupar-

se del precio efectivamente desembolsado por ¢l suministrante,

a diferencia del comitente. Las cantidades gue éste ha de entre
gar estdn en estrecha relacidn con lo desembolsado por el comi

sionista. éodriamos exponer otras tentativas, gue han dado lu-

gar a varias teorias sobre la naturaleza juridica del suminis-

tro. Lo han considerado como una sociedad o como otras relacio

nes juridicas; pero todas ellas carccen de importancia, por tra
tarse de ejercicios académicos o llevar a combinaciones, gque -

vienen a complicar mdas que aclarar la figura.

Consideran algunos autores al suministro como contra
to mixto. Mixtos son cuando se hallan compuostos por elementos
conocidos, elementos legales dispuestos, en combinaciones dis-
tintas, de las que pueden apreciarse en los contratos tipicos
y tomadas de mas de uno de dichos contratos. Estos elementos -
pueden estar entre si en una relacién de coordinacidn o de su-
bordinacidn. Su causa es mixta, resultante de una © mds causas
heterogéneas . Se trata de negocios que florecen en la prdactica,
presentando elementos de las causas de dos o mas negocios tipo
y desenvolvimiento generalmente una funcidén intermedia a la --
propia de los negocios de los que tienen elementos causales. -

Es un producto hibrido de la vida en el mundo de los
negocios, posible pero no frecuente, pues de ordinarioc se acu-

de aunque adaptandolo a las circunstancias, a uno de lcs tipos
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que la ley ha previsto y regulado. La legislacion debe entonces
pcr un procesu de repoticldn, renovarse, recibiendo en su seno
estas nuevas formas y ahorrando al intérprete la solucidn de u
na serie de cuestiones delicadasvy trabajosas. Entre las teorias
gue lo configuran al suministro como contrato atipico debemos
distinguir las gue para ello atienden a la naturaleza de las -
prestaciones, de las que se fijan en el elemento temporal. Las
primeras consideran al suministro como una mezcla de compraven
ta y arrendamiento, o diversas formas de arrendamiento segin -~
los casos. Asl Gabrielli, asentado por el Maestro Marino y Bo-
rregd, dice que ( 51 )}"el suministro es una figura juridica dis
tinta de la compraventa pura v simple y del arrendamiento, aun
gue participe de los eclementos de una y otra, al propio tiempo
que de algln otro contrato" lgualmente, Blanco citado por Rubén
M§rino, refiriéndose sdlo al suministro de energia, electrici-
dad, gas, agua, etc., que se hace por medio de una red de dis-
tribucidn configurada al suministro como compraventa.Dice que
del suministro de energias, juntamente con el suministro de la
cosa se prestan servicios por parte del suministrador y, por -
ende, se trata de un contrato atipico, gque participa de las ca
racteristicas de varios : Compraventa, arrendamiento de cosas,

arrendamiento de servicios, ectc. ( 51 )

{ 50 ) IBID. P.p. 105.

{ 51 ) IDEM.
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No consideramos aceptables estas teorias porque siguen
adoleciendo del fallo comin a otras tantas gue se [ijan en la
naturaleza de las prestaciones que en el suministro pueden com
prenderse. Desprecian el elemento de la duracidn y su reflejo
en la causa que es el gue determina todas las particularidades
del suministro, aidn cuando no haya posibilidad de encontrar en
el contrato ningiin elemento de hacer o gozar. Nosotros, de acuer
do con los caracteres cxpuestos, damos mayor amplitud al elemen
to temporal, gue definimos como duracidén en lugar de periodici
dad, como especie de aquel. El suministro no es un tipo contrac
tual previsto por la ley, careciendo por tanto de la tipicidad
llamada ' legislativa ", y en el se haya juntoc a un elemento ti
pico, la singular prestacién, otro atipico, duracidn de su cum
plimiento. Al operar éste sobre aquel origina un nuevo contra-
to : El suministro con tipicidad social indiscutible, por su -
nombre y por su contenido practico bien conocido. Todo ello --

nos indica que se trata de un producto maduro de la conciencia

ccondmica y &tica, que es-lo que la tipicidad social -

0

so f
refleja.

Al no hallarse reconocido y regulado por la ley, he-
mos de encuadrarlo dentro de los atipicos. En nuestro Derecho,
de los dos aspectos de todn contrato, el estructural y sustan-

cial o funcional, el primero es rigido, incluso para los atipi

cos. El dGltimo estd dotado de una gran elasticidad, junto al -
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principio de autonomia la voluntad, parece estatuir el de liber
tad de creac16n; al permitir pactar cldusulas que, si a veces
no excederdn del admbito de los contratos tipicos, otras origi-
-nardn nuevos tipos contractuales.

El principic de autonomia de la voluntad afecta a los
contratos tipicos; el de la libertad de creaci6n de los atipi-

cos y la rigidez de disciplina formal o estructural a ambos .

El suministro, acatando la Tigidez estructural, no cabe dentro

del principio'de autonomia de la voluntad por desbordar la orbji
ta de los contratos tipicos y entra de lleno en el campo del ~
principio de libre creacidn.

Claro gue para proclamar la atipicidad de un contrato
no basta que parezca salir de la orbita del contrato tipico mas
afin, pues dificil de determinar si nos hallamos ante uncontra
to propiamente del género de los atipicos o ante una mera subes
pecie de uno tipico, gue aparentemente se presenta como atipico.
Muchas veces determinadas formas ambiguas, prodicidas por la -
vida y por sus infinitamente variables exigencias, pueden ser
reconducidas a los limites fijados por los caracteres fisiono~
micos de un tipo regulado por la ley.

Para la diferenciacidn, algunos autores proponen un
criterio econémico,‘el cual parte de que la regulacién de los
singulares negocios juridicos es reflejo de las necesidades a

que corresponden. Por ello, si dos O mas contratos, particular



115.

mente regulados y en apariencia distintos son motivados, en rea
lidad por la exteriorizacidn de la misma necesidad, habrd dos
especies de un mismo tipo.

Lo cierto es que la autonomia econdmica responde casi
siempre a la autonomia del tipo contractual. Pero son dos éutg
nomias que no coinciden en todo caso; no siemprc a la unidad e
condmica corresponde unidad contractual. No puede excluirse que
a una misma exigencia econdmica de cardcter general se pueda a
tender con diferentés instrumentes juridicos. Asi, una determi
nada necesidad permanente puede satisfacerse con un suministro
o con una venta fraccionada.

Es preciso determinar cuil es el elemto fisiondmico
esencial sin el que el contrato no existiria o no seria el mis
mo, y después averiguar si el elemento principal, que imprime
caricter fisondémico al contrato responde a alguno de los que -
dan su fisonomia a un determinado contrato tipico. Su atipici-
dad no obsta a que, investigando en sus elementos estructurales,
podamos encuadrarlo en alguna cateqoria de contratos, con la -~
que se presente afinidad especial.

Es el elemento de duracidn, el que operando sobre las
distintas prestaciones, que puede integrar el suministro, moti
va la atipicidad legal, compatible con la atipicidad social. -
Se introduce en la causa desde el momento que para alcanzar el

contrato su funcidn econdmico - social se impone la duracidn -
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del cumplimiento de la relacidn obligatoria que de €l surgce y
la utilidad del contrato para las partes se halla en razdén di-
recta de dicha duracidn. El suministro pertenece a los contra-
tos duraderos.

El suministro es un contrato que ha llegado a la eta
pa de tipicidad social, sin habérsele otorgado reconocimiento-
legal que le permita obtener tipicidad legislativa. Es un con-
trato propiamente atipico. Pertenece a los contratos deurade--
ros, por su importancia prictica y frec¥fncia numérica. Dada -
la naturaleza del contrato atipico perteneciente a los durade-
ros, carente de requlacién propia, completaremos el estudio so
bre su dimensidén normativa, la disciplina juridica aplicable -
al suministro. El problema de las normas aplicables presenta -
un doble aspecto : Lege Lata y Lege Ferenda.

Lege Ferenda o de lure,habria que tomar en cuenta dig
posiciones, las que en una futura regulacidén pudieran tener ca
bida.

Lege Lata, supone la determinacidn de las normas con
que se ha de regular el suministro en la legislacidn.

En la normatividad de todo contrato debemos de distin
guir el aspecto estructural y sustancial o funcional. Al primg
ro se aplican las normas generales y comunes a todo contrato y
a la categoria de contratos a que pertenece el suministro.

Al segundo las normas especiales que la ley estable-
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ce para el tipo de que se trate. Pero en los atipicos, al fal-
tar la reculacion lewal, nos encontrarm s coun la diticultas de-
la determinacidn de estas normas.

Nos inclinamus por la llamads Teoria de la Analogia,
sostenida por Schreiber, transcrito por el Maestro Maring y Bo
rregd ( 52 }, el cual nos indica que para la regulacién del su
ministro, supuesta la aplicacidn de las normas generales de --
los contratos, de cardcter rigido y que se aplican a la faceta
estructural, el aspecto sustancial se ha de regir por el prin-
cipio de autodisciplina, que supone la autonomia contractual,
con los limites establecidos.

Subsidiariamente se aplican los usos, s1 existen, se
acudira a la Analogia para la aplicac:idn de normas singulares
referentes a contratos tipicos, gue sean las mas adecuadas pa-
ra el suministro, segin la naturaleza de las prestaciones par-
ticulares, pudiendo llegarse a la analoyia de derecho.

tn todas estas normas se aplicard el Derecho Civil o
Mercantil, segln el suministro que corresponda a una u otra ra
ma del Derecho Privado. Debe darse margen amplio al arbitrio ~
judicial, que ha de resolver inspirdndose en el fin econdmico

y en los intereses de las partes.

( 52 ) IBIDEM. P.p. 114,
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CONCLUSIONES

PRIMERA : El suministro, aunque no en forma documental o es
crita, se celebrd desde el Derecho Romano; lo ab-
sorbia el contrato de Compraventa. Eran suminis--
tros al Estado, especialmente viveres al Ejército

y materiales para las grandes obras.

SEGUNDA : El antecedente del suministro en la Edad Media lo
fue el contrato germdnico de compraventa llamado
" vorkoft ", en la que el suministrante adquiria
los objetos que iba a suministrar, posteriormente
a la celebracidn del contrato.

TERCERA : El Derecho Mexicano sdlo hace referencia al sumi-
nistro, en la Fraccién v del Articulo 75 del Codi
go de Comercio, considerando a las empresas dedi-
cadas a él, como actos de comercio, junto con las
de abastecimiento, concepto éstec ya innecesario -

por ser similar al de suministro.

CUARTA : Dado que indiscutiblemente el suministro es un -~
contrato de mayor amplitud mercantil y éste origi

na un sin nimero de obligaciones, debemos aplicar
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le todas las disposiciones relativas del Cbdigo
Civil gue rigen a ambas f{iguras ( Obligaciones
y Contratos }, ya que el Cédigo de Comercio ha-
ce poca referencia de ellas y si declara a ese

ordenamiento como supletorio.

QUINTA : El suministro es un contrato bilateral, oneroso,
conmutativo, real, formal, principal y, esencial

mente, de tracto sucesivo.

SEXTA : Las caracteristicqs estructurales del suministro
son : a) El mantenimiento de la unidad de un -
sélo contrato, aunque sean prestaciones de va--
rias ejecuciones. b) Se cumple en forma reite-
rada y permanente. c¢) El objeto se fracciona =~

en porciones y obligaciones independientes y au

tonomas.

SEPTIMA : El suministro es indudablemente un contrato ati
pico, no regulado, peré legalmente permitido --
por el Derecho al admitir la libertad contrac--
tual en que los sujetos fijan las normas del mis
mo. Su tipicidad es social, ya que se presenta

y es aceptado por la comunidad en forma reitera
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da y frecuente.

OCTAVA. Respecto a los contratos atipicos, el Cédigo Ci
vil del Distrito Federal accpta la Tesis de la
Analogia, o sea gque a dichos contratos se les a
pliquen las normas de aguel que si es tipico y

que guarda con &l mds scmejanza.

NOVENA : Aunque muy similar con algunos contratos atipi-
cos, el suministro debe mantener sus diferencias
con el Estimatorio, el de Mediacidon, el de Agen
cia, el de Distribucidn y el de Transferencia -

de Tecnologia.

DECIMA = La naturaleza juridica de una institucidn cons-
tituye el nicleo de su ser, todos sus caracte--
res, sus complementos y derivaciones que deter-~
minan su estructura funcional y hacen gue se le
ubique en la categoria gue dentro del campo del

Derecho le corresponda.

DECIMOPRIMERA :El suministro es un contrato producto hibrido -
de la vida en el mundo de los negocios, gue de

acuerdo con las circunstancias, acude a alguno
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de los que la ley ha previsto y regulado. El e-

lemsnzo Duracidén * de las gtres:acziones motiva
la ataipicidad social, pero es un s:gno mas carag

teristico.

DECIMOSEGUNDA :Es absolutamente necesario que ya se legisle en
nuestro pais, en forma especial y completa, al
contrato de suministro. Seria preferible que la
regulacidn se hiciera, tanto en el Coédigo Civil
del Distrito Federal c;mo en el Cdédigo de Comer
cio, segin el caso; pero dada la urgencia, moti
vada por su dudosa naturaleza y ubicacidn legal,
podria iniciarse su trato normativo dentro de la
legislacidn mercantil, donde indudablemente tig

ne su principal, frecuente y <ontinua aplicacidn.
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