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INTRODUCCION

No debe ser un evento sin inportancia escoger un tema para
cumplir con el requisito de una tesic y asi, al presentarme al examen
profesional correspondicnte, contestarlo eficazmente y recibir el
anhelado titulo, Como futuro profesionista tengo la obligacién de
apoxrtar algo util a la sceciedad a la gue perienezco. En mi caso
personal esbozare el tema de Factoraje y propcndr# las aplicacioanes
que tiene y las guz so nueden derivar del mismo. Desgraciadamente no
cuento con la experiencia y con la practica necesarias para clabovar
un wnalisis critico, por lo que me limito a aportar un conocimiento

de su término, significado, caracteristicas y utilidaa.

(Factoraje? Elagi el tema ya que es algo novedoso en el nundo
juridico. Las diversas instituclones juridicas de nuestros tiempos
forzosamente encuentran sus antecedentes en @l Derecho Jde  1as
sociedades antiguas, o sop resultado de la mezcla y combinacisdn de
diversas instituciones de Derecho Romano. Sin embargo y curiosamente
el Factoraje no cae en la regla general en qiue caen algunas
instituciones de dereche modernd £ »rckual, pues aungue existen
distintas instituciones de derecho antiguo con las cuales cse lo puede
comparar, no existe una figura determinada de la cual emerja el

factoraje actual.

Lo anterior esta comprendido en los antoccdentss de este ensayo,

fue aunado 2 las metas, objetives y al desarrollo de los mismos, asi



como a las conclusiones pertinentes que expondré a continuacion,

conforman mi tesis.

Dentro de otros objetives el presente trabalo de investigacién
busca que los lectores conozcan y comprendan el tema gendéricc del
Factoraje. Se buscan establecer sus ventajas y desventajas al
reconocer y slaborar su gran utilidad practica, el papel gque juega en
el sanv dosarrello econémico-finmanciero de nuestra sociedad y de los
sujetos que la integran: las empresas nacionaies v las
transnacionales, las dependencias de gobierno nacionales o

extranjeras e incluso las personas fisicas en general.

Presento asi este trabajo, buscando concientizar al lector sobre

la existencia e importancia del Factoraje.



1. Nociones Generales.

1.1 Introduccidn y Antecedentes.

El factoraje se ha convertido en un instrumento, sistema y
negocio juridico, en el que nos podemos apoyar para estar presentes
en la evolucidén del sistema econdmico y financiero mundial, que dia
con dia Se va tornando mds complicado, y combatir la crisis econdmica
nacional al presentarsenos como una fuente alternativa de
financiamiento. Aunque es un sistema de financiamiento relativamente
moderno, algunos autores ubican su surgimientc en la cultura

neobabildénica y posiblemente en la romana.

gi bien es cierto gque la etapa histérica en la que cobra
importancia la funcién de los factores o en que nace esa fun~‘dn
permanece indeterminada, podemos sefalar algunos antecedentes ue
aunque no se ajustan al concepto y funcién gue cumplen er la
actualidad, nos dan una idea dgenérica de lo dgue es el actual

factoraje.

Varios autores concuerdan en sefialar gque en ia cultura

neobabilonica~caldea aparece una antigua forma de factoraje, la cual

¢}

revestia la figura de una comisidn mercantil como la wodeina, &h 1
gque el comisionista pagaba una suma de dinero o entregaba una
cantidad al comitente como garantia de las mercancias gue se le
habian encargado vender. Otros autores senalan que en sus primeras
manirestaciones ve identifica & ontes comisionistas o "factores" como
vendedores ambulantes que comerciaban con los preoductos de

negociantes de zonas prdsperas en otras regiones. E£ntre los romanos

se dio de alguna forma cierto grade de especializacidn, utilizado
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gencralmente por los propietarios romanos para la venta de toda la

gama de los productos que ofrecian.

Ootro antecedente 7que con certidumbre podemos calificar como
adecuado por la coincidencia que encontramos en el andlisis dea la
doctrina, es que al final del siglo XIV y a principios del siglo XV,
nace el factoraje con las varacteristicas modernas, Sin embarge su
desarrollo se da en el pleno auge de la explotacién y colonizacién
del HNuevo Mundo, realizada por FEspana, Portugal, Francia e
Inglaterra. Cuando los ccmerciantes servian como cauce de salida de
los productos de la Europa antigua exportando mercaderias con destino
a otras tierras, los factors eran contratados para que distribuyeran
los productos en las colonias, lo que hacian anticipande un
porcentaje de la ganancia al proveedor eureopoc y aksorhiendo el
riesgo de lo gue significaria cobrar posteriormente en el mercado

colonial,

También nos dice el maestro William Hillyer que “la cuna del
moderno factor se puede encontrar en la industria lanera de Londres,

en 1797, encabezada por el industrial Blackwell Hall." (1)

Estos tactares se encontraban dentro de los lideres comerciales
de la epoca, aceptaban el tejido de lana en consignacién y lo vendian
a otros comerciantes explotadores, dando en ocasiones al productor

un adelanto sobre la mercancia consignada.

(1) Hilller william H., Reys to Business Cash _oOrigin of Factoring
Traced Back %o Ancient Babylon. { Nueva York: Borrows, 1941),




En tiempos de la colonla norteamericana on el slglo XVII, el
término “factor? se utilizd para nombrar al agente personal y
conocido que se ocupaba de low intorodes financloros locales de un
principal que se encontraba en o)l viejo continentu, Como comentan
Eduardo J. Boneo y Eduardo A, Barrelra "ou denominacisen proviene de
1a palabra “factors", wnombra utilizado para denominar a los
comerciantes que se aventuraban al nuevo mercade americano de las

colonias.® {2)

Dichos personajes realizaban servicios espocializados, dadas las
grandes distancias y los probieimas da comunicaclién en las operaciones
comerciales, vendian los producios Guel principel curcpeo webre a
base de comision, en el mercado colonial, y daban a aste valiosa
informacién relativa a los precios del mercado y a loa pericdos y
¢épocas mas favorables, eran una especie de consejere confidenclal, vy
mds adelante el intermediario y agente financierec al anticipar dinero
sobre las mercancias recibidas y al asumir el riesgo an  la

eventualidad de que fueran incapaces de cobrar los productos.

En otras palabras al evolucionar las téenicas de producclion
creadas en la revolucidn industrial, se promovio un intercambio
comercial entre Espana, Portugal e Inglaterra con el Nuevo Mundo, le
que implicaba cuantiosos y numerosos rlesgos, como por =ejemplo log

nuevos compradores Y el largo tiempo que tomaban las embarcacienen en

(2) Boneo Villogas y Barreira Delfino, Contratos bancaxios HOGSERSR.
( Buenos Alrog: hbuleds Perrot, 1984 ).
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llegar a su des<ino. Ante esto el factor tenia bajo su responsabili~-
dad dos funciones, una consistia en comerciar, esto es contratar
posibles compradores, establecer precios de venta y condiciones. La
otra era financiar, otorgando un anticipo de lac ventas a la empresa
proveedora de precductos sobre las cuentas que tenian por cobrar a sus
clientes, y terminandc déc lidguidar las mercancias cuando se concluian

las ventas.

Las funciones del factor se fueron circunscribiendo a 1la de

financiar y en las «c¢olonias tomaron import

ncia

]

comerciales por lo que dichos proveedores nombraron subsidiarias o
representantes comerciales en las colonias. Asi al pasar del tiempo,
tenemos una forma mas de financlamiento que ofrece a las empresas
comerciales/proveedores de bienes y serviclios, liquidez inmediata
para finmanciar su capltal dn trabajo, per medic de la cesién de sus
cuentas por cobrar a una empreca  de factoraje, recibiendo
adicionalmente suerviclos profesionales de analisis de crédito de
clientes, administracién y gestién de cobranza y los dewds beneficios

econdmicos y financieros gue se analizaran mas adelante.

En Hungria ge Jdio un antecedente de la figura materia del
presente estudio de investigacién en el aho de 1930, durante la
crisis econdmica en gue entraron on operacidn los "buros de crédito".
Estos se dedicaban a tomar las deudas de los comerciantes al borde de
ia quiebra; sin embargo, su actividad no podria considerarse tan

moderna como el factoraje.

Puede establecerse gque el factoraje, hasta cierto punto

complementa la tradicién bancaria y comeraial nerteamericana, ya gque
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en ésta figurd muy poco el descuento que en Europa satisfizo la banca
exhaustivamente, dando liquidez a la industria y al comercio en esa
regién. En la década de los sesenta el factoraje invade el mercado
europeo, al igual que otras empresas o figuras norteamericanas como
las holdings y el fideicomiso, ofreciendo ademas del financiamiento
una gama de serviclios relacionados con éste. A partir de 1950, como
establece la doctrina analizada, el gran desarrollo del factoraje
desde su nacimiento como necesidad comercial hasta su plataforma de
acopegue, come  institucién  f{inanciera  auténoma. se he ido
perfeccionando al participar de 1lleno en el auge del comercio
internacional, promevido por los paises industrializados, hasta el
reconocimiento internacional gque actualmente tiene, comoc lo establece

Lazlo Reczei. (3)

La doctrina difiere en la exposicion de motivos por los cuales
el factoraje llega a su acepcidén actual, dejando la comisién p a
la compra de blenes y mercancia y especializdndose en :1
financiamiento. La primerz teoria expuesta por la doctrina ingl..ia
sostiene gue conforme la industria textil se fue desarrollando de una
manera rapida en los Estados unidus, hacis =21 final del sigln pasado,
el gobierno instituyo tarifas protectoras para ascgurar el
crecimiento del mercado interno lo gue trajo como consecuencia la
baja en importaciones textileras. La funcidn del factor frente a las

disposiciones oificialez del pais extranjero decayd, lo que lo oblige

'(“3) Raczel Lazslo, Homenaije a Barrera draf: On _Factoring
Qperationm. ( México: UNAM, 1989 ).
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a dedicarse a las compaiias nacionales, quienes con un completc co=-
nocimiento de las condicliones del mercado nacional obligaron al
factor a dejar las comisicnes con el proveedor europeo, quedando en
sus mapoes el aspecto financiero de los negocies, que sze reduce 2l
financiamiento de las ventas a crédito, recopilacién y cobro de
facturas y elaboracion y gestién de la contabilidad. La segunda
teoria expuesta por la doctrina norteamericana senala que a finales
del sigle XVII y a principilos del s5iglo XVIII se incrementa el
proceso de industrializacisn en Estados Unidos, lo gue aunado a las
mejoras en las comunicacionis y a la expansién de la industria
textil, induce a los fabricantes a realizar sus ventas a través de
sus propias redes de distribucidn, prescindiendo de los servicios que
le prestaba el factor, cbligando a éste a que se adecuara a la nueva
situacidén, que presentaba dificultades financieras para cubrir las
ventas, especizlmente 2 largo plazo. Esto determina que el factoraje

se reduzca a la valoracieén de los clientes y a su tratamiento.

Ademas de las razones o motivos citados que la doctrina y 1la
historia indican, muchos mas se dieron para la evolucidén, no sélo del

Factoraje, sino del comercio internacinnal en <f.

Cabe sefalar y hacer hincapié en los datos estadisticos que a
continuacién menciono para dar una idea al lector de la rapida
evolucidén que tuve el factoraje en Estados Unidos. En 1960, las
dc factorajw riianclieron cinco mil millones de délares.
Durante los treinta anos siguientes la cifra no ha dejado de
aumentar. En 1980 1llega &a treinta mll millones de délares;

pesteriormente en 1985, las principales empresas de factoraje en
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E.U.A., rebasaron la marca de los cuarenta y cinco mil millones de
ddlares. Al mismo tiempo se encontré dque la clifra de noventa mil
millones de délares fue alcanzada por los diez principales paises
capitalistas desarreollados, con motive de las operaciones de

factoraje realizadas.

Paul O0‘Brien establece gque el desarrollo del factoraje cn
Inglaterra estd estrechamente vinculado con el sequro del cré 'to
mercantil durante la postguerra, en virtud de que tal seguro res. to
insutficlente parz cuvbrir 1o situacién originada por la falta de
liquidez de las empresas, las que forzosamente otorgaban facilidades
de creéditc para hacer frente a la competencia nacionazl e
internacional, trayendn como consecuencias un alto indice Je quiebras
Y la neccesidad de nuevas técnicas para solventar ese riesgo, por lo

que surge como respuesta y sale a escena cl Factoraje. {4)
1.2 Antecedentes Nacionales.

A propuesta del Presidente de 1la Confederacién de Camaras
Industriales, en la trigésima segunda Convencidn dacional Bancaria
ceicbiada dol 27 al 29 de abril de 1961, se crea en México el Hegocio

Juridlce conocido como Factoring en E.U.A.

En aguel entonces se hablaba de un sistema de financiamiento
para la industria, que permitiria a la misma adquirir maquinaria e ir

evoluclionando conforue ¢l mizcmo negocio fuera reguiriéndolo.

(4) oO’Briep Paul N., pactoxning Drakethrouss Year. { Inglaterra:
The Bankex, 1968, ) pdg. 138.
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Se planteaba como una modalidad del negocio juridico mencionado

el financiamiento, gue consistia en la compra pci los bancos 4z las
cuentas por cobrar y su pago al contado sin responsabilidad en los

resultados por parte del vendedor.

Noticieros y periéddicos citaban que este tipo de financiamiento
se venia usando en E.U.A. con éxito y gque no se <trataba de un
préstamo de habilitacion y avio, ni de un sistema de creditos
directos, ni de descuento, ni de un descuento de financiamiento "Ysui

generis" que ofrecia mayores ventajas que ios sisicna

u

Por otro lado, en 1978 el Maestro Bauche Garciadiego, en su obra

de Operaciones Bancarias, comentaba lo que transcribo a continuacicn:

" El Factoraje equivale en E.U.A. a la compra de la cartera de
clientes de deterninzdas empresas de produccién, comerciales, de
sexvicio, etc., y es un servicio que tiene ya largos afos de haberse

instituido.

Como el sistema de pagos en esa nacion vecina es mas efective
que en nucctre pais, este tipo de operaciones es muy comun al igqual
qgue en otras naciones altamente desarrolladas gue benefician de esa

manera el desarrollo de su industriea.

Al inicio de la década de los setentas este servicio fue

implantade en Meéxice ¥y ke overan ceon €l las mas importantes
instituciones Bancarias como son Banamex, Bancomer y Banca Serfin,

las cuales cuentan con su proplo departamento de Factoraje.
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Este smervicio se basa en las cuentas por cobrar ( o cuentas
clientes ) de las empresas solicitantes y es un apoyo para las demas
lineas de crédito que ofrecen 1los Bancos como son prestamos
refaccionarios, préstamos de habilitacidén y avio, preéstamos
prendarios, etc., pero también puede darse el caso de gue sea a

tinica linea de crédito.

En México al paso de los ahes s8¢ han manejade en diferentes
versionas el factoring y el financiamiento de cuentas por cobrar; sin
embargo, en forma oficial e independiente cabe menclonar que la
primera empresa que efectud este tipo de operaciones en forma
importante fue financiadora de ventas del grupo Banamex, o« wcdizdes
de los afios sesenta, ofreciendo financlamiento de cuentas por cobrar
descontadas a mediano plaze. Por otro lado, el primer fipanciamiento
da cuentas por cobrar no documentadas, lo ofrecid corporacién
interamcricsns en el aho de 1967 quo posteriormente paséd a ser parte
del Grupo Serfin y la vporacidn de Factoraje puro fue iniciada por

tactoraje Serfin dendo 1075,

En Wéxico han exintido una variedad de empresas dedicadas al
finonciamionto de cuentans por cobrar y ocasionalmente al factoraje
puro, vuinG  Pachorade Banamex, Factoraje Credimex, Financiera
Hetropolitana, denpuds Banca Metropolitana, y Financlera MNacional
Azucarera, ademds como Ya s¢  fnenclond, de manejarse volumenes
importantes en la Banca Nac¢lonal en el servicio financiero que ge

conoca como " Credito an libres ", y al fin y al cabo con el finan- =



claniento por cuentas por cobrar ". (5)

1986 y 1987 fueron asoes on que surgid un gran interés por este
tipo de servicio financiero, promovido fundamentalmente por las
crecientes necesidades de capital de trabajo de las ewpresas
industriales y comerciales, al ser afectadas por la inflacién,

iniciandose de esgta manera la operacién de nuevas empresas de

factoraie, asi como nuevas variaciones aa astos productos
financieros.
México, como pais subdesarrollado, exige el que se cuenie IGn

instrumentos financicros adecuados a las empresas gque conforman su
economia. Si <consideramos cifrasz oficliales del iltimo censoe
Industrial, el 84 % de las empresas son pequenas, con menos de 2%
empleados, por lo que se comprende mucho mejor la funcionalidad de

este producto en nuestro pais.

Una de las necesidades primordiales de wuna empresa en
creciwmiento en un sistema econdmico inflaciconaric es la de capital de
trabajo v la de contar con apoyos agiles y oportunos gue soporten su

desarrollo, como 1os briuda und ampresa de factoraje.

1.3. Concepto.

Anthony N. Cox y Jchn A. Mackenzie conciben al factoraje como

(5) Gaiciadiego Bauche M., Operaciones Bancarias. { HMéxico:
porrua, 1985 ) pag. 276.
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aquel negocio que invelucra la compra por una empresa de factoraje de
las facturas por cobrar de un proveedor, considerando este elemento
mencionado como comain an  cualquier concepto gque se  trate de

establecer de factoraje. (6}

Por otro lado, Bollini Shaw Villegas establecen gue la empresa
de factoraje es un intermediario que busca realizar en favor del
fabricante o comerciante { adherente } las tareas de gestion y cobro
de sus créditos comervialcs, prestidndole ademds un  conjunto de
serviclios especializadas. Es denif, el comerciante debe transferir
la totalidad de 1las facturas que tenga para cobrar a plazo, =1
factor, quien si estd de acuerdo on aceptar la lista de clienc.s
cuyas facturas fueron transferidas, se encarga de cobrarlas. .
otre lado, el mismo factor garantiza el buen resultade de 1la
operacién, incluso en case de morosidad momentdnea o permanente del
deudor, a camhbio de la percepcidn de una comisién que cobra por el
riesgo que él1 asume, los servicios que presta y el interés si es que

paga por adelantado. (7)

Por su parte Motilla Martine: establece que el ractora)e &3 un
acuerdo por wmedio del cual el factor realiza la funcion de creéditoe
y/o cobranza, en favor de una enmpresa o comerciante (usuarie), o

compra en firme cuentas por cobrar, originadas por operaciones de

(6) N. Cox A, Yy A. Hackenzio J., International TFactoring.

(Londress: Euromoney Publications, 1986).

(7) Bollini Bhew y Boneo Villegas, Hanua)l para Oparaciones Bancarias
eras ( Buenos Aires: Abesledo Porrot, 1976 ) piq. 303.
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compraventa de mercancias o derivadas de serviclios, sin recurso por
pérdidas y ofreciendo ademds a su usuario, otras operaciones conexas
de naturaleza contable, administrativa y financiera. Es decivr ofrece
servicios de crédito garantizado y financia capital de trabajo que sec

cubre por cucntas por cobrar o sobre inventarios. (8}

Laszlo Reczel nos habla del factoraje como de una transaccidn
esencialmente financiera, mediante la cual el productor cede a cambio

de una contraprestacién justa, las facturas por cobrar derivadas d

)

las ventas a plazos realizadas por éste, a un tercero {(factor)
quien garantiza el ©cobro de las miswas con los deudores
{compradores), Yy absorbe el riesgo de un posible fracasoc en el cobro.

(9)

En estas distintas definiciones del concepto factoraje, caba

dectacar que existen tres glementos fundamentales:

1. la transferencia o cesidén de los créditos de su titular a una
empresa de factoraje.

2. la aceptacién de la empresa de factoraje de asumir el riesgo
de la falta de pago 22l deuvdor: y

3. el pago de la cmpresa de factoraje al proveesdor consistente

en la ligquidacién de las facturas.

(8) Motilla ilartinez J. Juridieca: El _Factoring dentro Gol Mayes
Tradicional del crédito en México, {Héxico: UV.X.A. 1986 ) pag.
685.

{9) Reczoi Lazslo, Op. cit. pdg. 1186,
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El cllente de la emprerna de facteraje al realizar la venta de
mercancias o de servicios, emitira las facturas en donde se detallen
los términos de la operacién de dque se trate, estableciendo lzs
condiciones del creédito gjue haya concedido, o sea la formalizacién
del pago sujeto a plazos. Estos documentos se los presentara al

factorante para obtener financiamiento a traves del factoraje.

La empresa de factoraje, por su parte, analizara la operacion
que dio origen a ese crédito y estudiard si 21 adguirente de 1la
mercancia es sujeto de crédito, solicitandole a gste al mismo tiempo
el reconocinmiento del crédito, con =l ohjete de recucir el riesgo de

su operacién.

Cuando la empresa de factoraje ha cumplido con su analisis y
estudic y resuelve conceder el financiawmiento a traveés del factoraje,
sclicitara a su cliente le transfiera la propiedad de las facturas,
mediante el pago de servicios menos el costc de los mismos. Una vez
gue esto haya sucedido la empresa de factoraje cobraria al deudor del
cliente © proveedor el monto total de la factura, al vencimiento sl
plazo del crédito, corriendoc pnr su cuenta el riesqgo de la falts le

£2go.

Cabe sefialar que la enpresa ds factorsje podrd utilizar los
medios legales correspondicntes para lograr la recuperacion del
crédito, porque al fin y al cabo eila es la unica vitular de 1los

derechos de crédito de que se trata.

Sin descartar la posibilidad de realizar un estudio exhaustivo

del factoraje Yy con el firme propdsito de hacerlo, en esta
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{invastigacién me limitaré a desarrollar el marce juridico de osta
figura, por lo gque a continuacidn expongo los conceptos tanto

financieros como econémicos de la misma.
1.3.1. Concepto Financlerao,

En relacidén con el tema la doctrina de Carlos Gilberto Villagas
establece que “el factoring es un conjunto de servicios prestados por
un banco o entidad financiera, o por una empresa especializada, a un
cliente, wvincvlados con la atencidn financiera de su cartera de
creéditos. La empresa de factoraje o un banco brinda al clicnte eshas
servicios y especialmente le provee de financiamiento, mediante la
compra d¢ la cartera de créditos gue eéste posee y cue provienen de

sus ventas de mercancias o servicios.® (16)

La aplicavidn del factoraje en tesoreria de empresas, y en la
movilizacidén del crédito tanto en el comercio nacional como éen el
internacional, nos obliga a conceptualizar el facteraje como
financiero, ademds de gue la legislacidn mexicana denomina de esta

manera a las empresas que hacen del factoraje su negocio.

1.3.2 Concepto Economico.

Roca Guillamdn establece el concepto gue a continuacidén trans-

cribo v que nos servira como concepto eccndmico del factoraje, para

{10) Villegas Carlos 4., Actividad Practica Bancaria: El_Crédito
Bancario. ( Buenos Aires: Depaima, 1988 ) pag. 75.
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efectos del presente trabajo de investigacidn.

" El contrato de factoraje se desenvuclive en el area de la
contratacién en maga, como una relacidn de cooperacion  entre
empresas, Y como una manifestacion del principlo general de 1a
givisidn del trabajo, ya gue la mayor parte de la actividad técnica
{contabiligad, investigacion d» clientela, ete.), comercial y de
gestion de una empresa es asumida por otra, la de factorajec, se crea
una situacisén obligatoria que prepara sucesivas cesiones Qe créditos,
para obtener come efecto indirecto y distinto d21 que le as propioc a
la cesién de créditos, el resultado de ofrecer en conjunto de una
sola vez, lo  guo sedria obtenerse por  vias distintas e
independientes; pues no cabe duda de gque ia s~leccion de la
clientela, la investigacién de su solvencia, 1la contabilidad, el
estudio de mercado, la gestién de ccbro y el descuento bancario,
pueden ser confiados a distintos organos de la empresa o a empresas
especializadas, pero sin la ventaja de conseguirles todas de un modo
unificado y con la cobertura de las crédites, que es donde e
encuentra la utilided del factoraje, justificando su existenc #

{11}

1 autor establece gue hay gue tomar en cuenta dgue eXisten
diferancias entrxe las relaciones coonémico-privadas, que se refieren

a la produccidn y al intercambic de bienes para la satisraccidn A

(11) Rocn Guillamon 5., E) Contrato deo Factoxin Regulacidn

ivndo  Eapafol {Hudria? Bditoriales de Derecho
Raunidns 1977 ) pag. 5.
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las necesidades del mercado, y las que se refieren a la vida comin y

ordinaria y al goce y cambio de bienes y que dichas diferencias
influyen, en este caso, en el estudio del problema Jjuridico due
presenta el factoraje, una actividad profesional y organizada en
funcidén de un fendmeno econdmico. Asimismo establece que el
factoraje puede ser objeto de estudio desde el punto de vista de 1la
funcion economica, dentro de las relaciones de cooperacidn entre
empresas, lo gque a su vez puede referir-e a la posicidon de la enmpresa
que contrata el servicie, o a la de la propia empiresa deo factoraje,

en orden a su organizacién y distribucion de riesgo.

En el entendido de que el factoraje va encaminado a que 1ia
prcliuccidén crezca mas rapido que la poblacidn y que la tasa de
inversioén aumente, siendo estos dos factores indicadores de
desarrollo econdmico segun el maestro Rangel Couto, el factoraije

puede conceptualizarse como econdmicc. (12)
2. EL CONTRATO.

2.1. El Contrato en General.

Antes de emprender el estudio del Contrato de Factoraje materia
del presente capitulo, creo oportuno exponer breves consideracionvs
sobre el Contrato €n general, mismas que nos serviran de base para

lograr una meior conmprensidén del Contrato a que nos hemos de referir.

{12) Rangel Couto H., El Deracho Econdmico. { México: Porrin 1984
) pag. 2%.
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2.1.1. Concepta.

Etimolégicamente contrato provienz del latin " contractus ", que

significa contraer, estrechar, unir, pactar.

El derechoc romanu no forimuld en abstracto la teoria del Contrato
como se formula en el derecho moderno, sino sdélo supo de contratos
particulares y distingula, ademds, las convenciones y los pactos. "El
Contrato se definia como una convencién que tiene nombre y causa

presente, civilmente obligatoria, por su naturaleza™. {13)

Para este derecho, solo los contratos celebrados de acuerdo a
las formalidades legales estaban provistos de accion, ya que para
obligarse vaiidamente era necesaria la "stipulatio": la sola voluntad
de las partes era insuficliente para ellos. En la ¢poca clasica del
Derecho Romano surgieron las contratos "“consensus", los cuales se
perfeccionacan con el acuerdo de voluntades, clasificandoles en
cuatro clases gue son! a) "Verbis®, que sa peorfoccionaban enunciando
fines consagrados por la tradicién, por lo regular relacionados con
la religién o la magia, por ejemplo: dentro de los mis usuales estaba
la Ystipulatio” que consistia y se perfeccionaba a través ol
intercambio de una pregunta y una respuesta sobre una fuug-a
prestacisn, utilizandose en ambas 21 mismo verbo. Asi, el
acreedor preguntaba: “Prometes gue me pagaras mil sestercics el dia
de log idus del mes cntrante?", el deudor contestaba: "Prometo"., b)

"Litteris®, que sec perfeccionaba en algunas ocasiones con el uso de

(13) Enciclopedia Juridica Omeba. { Buonos Alreas: Editorial
Bibliografieca Argentina, tnmo IV, 1986 ) pég. 120.




la escritura. ) "Re", gque ge perfecclenaban mediante @l
consentimiento unido a la entrega de una cosa. d) “Consensu", gue se

pcrfeccionaba por el simple consentimiento de las partes. (14)

Frente a la concepcidn romana del contrato, aparece 1la
legislacidén candnica que establecia la cobligacidn de no enganar ni
causar daitos a sus semejantes, la de respetar y cumplir la palabra
empenada, senfalando que los pactos debian ser cumplidos (“pacta sunt
servanda®), inponlends ecensuras  eclesliésticas a  aguéllos  gue
menospreciaban sus promesas o gue no observaran ltos sinples pactos

{excepcidn a la Teoria de la Imprevisién).

El cCdédige Civil Francés de 1804 se redactd bajo  estas
influencias, definiendo al contrato como unra "convencidn por la cual
una o varias personac se obligan, una hacia otra o varias otras, a
dar ¢ hacer alguna cosa', Esta definicidn ha sido saguida,
reproducida y perfeccionada por casi todos los Cédiges dea Europa y

América.

Seria un2 tarea por demds ardua la de presentar una definicidén
unica <a contrato, en la que estuvicran coordinadas 12t elaboradas
por los distintos aubtores y naciones: sin embargo, upna nocién geperal
se daterminaria en los siquientes términos: Yes un acte juridico

bilateral, formadoe o constituldo por el acuerdo de dos o mas volun-

{24) Floris Hargadankt G., Dexacho Romano, (Héxico: Esfinge, 1989 )
pag. 350.
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tades sobre un objeto juridico de interés comun, ceon el fin de crear,
modificar o extinguir derecho”. Es un acuerdo de voluntades para

przducir consecuencias de derecho. (15}

El Cédigo Civil Mexicano, siguiendo la distincion que hace el
codigo civil francés entre convencién y contrate, define al convenio
como Yel acuerdo de dos © mas personas para crear, transferir,
modificar o extinguir obligaciones" (art. 1792 cédigo Civil) y a los
céAE}Atns como "los convenios que producen o transfieren las
obligaciones y derechos® {arviculoe 1733 Cddige Civil). ‘lMusciéra
legislacién, por tanto, considera al contrato come la especie del
géncro de los convenios. Dentro de la terminologia juridica se ha
hecho una distincién entre contratos y convenios en sentido estricto:;
al contrato se le ha dejado la funcidon de crear y transmitir derechos
y obligaciones, y al convenio le cerregponde la funcion cde modifi--r
o extinguir ecos derechos y obligaciones, sin embarge creo que e¢--a
distincidén no tiene interés purdctico., El convenio, "late sens .,

comprende ambas funciones. (16)

2.1.2. Erlemenios

En el Cédigo civil vigente, los elementos del Acto Juridico se

clasifican en elementos de existencia y elementos de validez.

(15) Enciclopedia Juridica Omeba. Op. cit. pag. 123,
(16) Rojina Villegas R., Derecho civil Mexicano: Tomo I, Libro IX.
{Héxico: Porrxua, 2985).
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Los elementos de existencia son:
- Congentimiento
- Objete

-~ Solemnidad

Los elementos de validez son:

- Capacidad de las partes.

- Ausencia d» vicios en el consentimiento

~ Forma en los casos exigidos por la ley, y

-~ Licitud en el objeto, motivo, fin o condicidén deil

contrato.

Pasemos a analizar brevemente cada uno de estos elementos en

particular, siguiendo el orden de clasificacién sefalada.

- El Consentimiento.

El consentimiento es el acuerdo o concurse de voluntades yue

tiene por cbjeto producir efectos juridicns.

Todo consentimiento en su formacién va a tener dos momentos: lLa
oferta o la policitacion y la aceptacicn de la misma. Necesariamente
una voluntad debe nanifestarse primero a través de la oferta; es
decir, una parte propone alge a 1la otra respecto de un asunto de
interés juridico. La aceptacidn implica la conformidad con 1a oferta

v en este momento se nerfecciona el contrate

Ahora bien, la exteriorizacisén o nanifestacioén del

consentimiento puede ser expreso o tacito, siendc expreso aquél que
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se¢ hace verbalmente, por escrito o por signos inequivoces, y el
tAcito resultard de una actitud o conducta que revela la intencién de

contratar, de acuerdo a 12 establiecido en el articulo 1803 del Coédigo

Civil.

La falta o ausencia del congentimiento trae consigo la

inexistencia del contrato.

- El Objeto.

Doctrinalmente se habla de tres objetos en 1us cecntratos:

directo, indirecto y material.

a) El1 objeto directo, que es el crear o transferii derechos vy
cbligaclones,

b) El cbjcto indirecto, que siempre serd una conducta de dar, de
hacer o de no hacer.

c) El objeto material, gue es la cosa misma que se da.

Por otra parte, nuestro Codigo Civil en su articule 1824 dice

gque son chieto de contratos:

I.- La cosa que el obligcdo debe dar.

I1I.- El hecho que el obligado debe hacer ¢ no hacer,

Ahora bien, para la existencia del Contrato de acuerdo a nuestro
cédigo Civil en su articulo 1825, se esteblcoc gue la cosa objeto del

contrato debe:

1.~ Existir en la naturaleza.
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Por lo que respecta a la posibilidad fislca do la cosa, ésta
debe estar en la npaturaleza, es decir, que cualquier acto juridico

que tuviera como objoto lo gue la naturaleza no tiene, no podria ser

cumplido.

En cuanto a la posibilidad juridica, ésta debe ser determinada

o determninable en cuanto a su «specis y debe estar en el comercio.

cr 1o gue para la celebracidn deol contrato el objeto del mismo

debe ger posible.

"El objeto es imposible fisicamente {(impide su existencia una
ley natural que constituye un obstdculo insuperable para  su
realizacién) y es imposible juridicamente (obstaculiza su realizacidn

una norwa juridica imsalvable.)". (17}
2.~ Ser determinado o determinable en cuanto a su especie.

La cosa debe ser determinada o determinable en cuanto a su
egpecie. Si no podemos determinar cudl €z el objeto del contrato, el
cumplimiento de ésic zcria juridicawente imposible. La imprecisidn
sobre la especie de la cosa, su medida, nimero o cantidod {r»ando
hablamos de bienes genéricos), puede impedir el cumplimlento serio

del contrato. (18}
3.~ Estar en el comercic.
La cosa debe estar en el comercio. Existen bienes que no pueden

{17} Bejaranc Sdnchez Manuel, b ciones clviles. ( México:
Harla, 1984 ) pégs. 70 ¥y 7.
(18} Ipidem.
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ser adquiridos por los particulares, por tratarse de blenes excluidos

del comercio y por lo mismo no puedenh ser objete de un cContrato.
- Solemnidad

Segun el Haestro Bejarano Sanchez, ciertos actos para existir
necesitan de cilertos ritos establecldos por la ley: la manera en due
se exterioriza la wvoluntad es requisito constitutivo del acto. el
ropaje non que son cubiertos es parte esencial, y su falta motiv- la

inexistencia del mismo como negocio juridico. (19)

Ahora bien, en nuestro Codigo Civil en su articulo 2228 se
establece que la falta de forma establecida por la ley, si no se
trata de actos scolemnes, asi como el error, el dole, la violencia, 1la
lesion y la incapacidad de cualquiera de 1los autores del acto,

produce la nulidad relativa d~l micwmo.

Una vez estudiados 1los elementos de existencia del Acto

Juridico, estudiaremos brevemente los elcmentos de validez.
~ La Capzcidad

La capacidad es la aptitud para ser iitular deo derachas vy
obligaciones, y para ejercitarlos por si misro. De la anterior

conceptualizacidn se desprenden dos clases de capacidad.

a) Capacidad de goce es la aptitud de ser titular de derechos vy

{19) Ikid. pag. 42.
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b) cCaprcidad de ejercicio es la aptitud para ejercitar o para

hacer valer por si sus derechos.

La Regla General de la capacidad es la gque establece el articulo
1798 del Cédigo Civil que dice: son habiles para contratar todas las

personas no exceptuadas por la ley.

Por 1lo tanto, la incapacidad como cxcepcién debe estar
expresamente declarada en la ley, por lo gue (art. 1798 Coédigo Civil)
se deduce la siguiente consecuencia de gran interés juridico: “La
incapacidad no puede imponerse por contrate o por acte juridico;

unicamente la ley puede decretarla“. {20)

La inobservancia de la capacidad como elemento de validez del
Contrzto origina la nulidad rezlativa del nrnismo, de acuerdo a 1lo

establecido en el articulo 2228 del Cddigo Civil.

Por otra parte la representacion debemos entenderla, comoc "una
institucidén que consiste en permitir que los actes celebrados por una
persona llamada representante repercutan y surtan efectos juridicos
en la esfera juridico-econdmico de otro sujeto llamado representaaqo,
como si este tltimo lo hubiere realizado y mno afectan paraz nada la

del representante, cl cual queda ajenn a la relacién de Derecho

engendrada por su accién." {21y
{(20) Rojina Villegas R., compendioc de Derecho civil, fTomo TI.

(México: Porrua, 1984).
21) Bojaranc 8sanchez Manuel, Op. cit. pag. 134.
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Existen diversas clases de representacidn.
En primer lugar se presenta en dos formas: legal y voluntaria.

- Legal, se genera en la ley. Existe representacidén legal cuando
por virtud de una norma juridica alguien puede actuar en nombre y por
cuenta de otro, reconociéndose validez a los actos gque realiza para

afectar a la persona y al patrimonio del representado. (22)

- Voluntavia, precage f2e 1a veluntad da&l auter o de las partes,
Esta representacidén se da cuando una persona puede actuar en nombre y
por cuenta de otra, por un mandato expreso o tacito que ha recibide

de ésta. (23)

El articulo 1801 del Coédigo Civil dice que ningunc puede

contratar a nombre de otro sin estar sutorizade per ¢l o por la la

<

El Maestro Bejarano Sanchez contempla otras dos mas, que son la

judicial y la oficiosa.

La representacion  ijudigial, se determina por autor:idad

jurisdiccional y la representacion oficipsa se origina por el hoohio

juridico voluntario llamado gestién de negocios, por el que se

consiguen eventualmente alguno de sus efectos. {24)

(22) Rojina villegas R., Op. cit. pag. 130,
{23) tbia pag. 134.
(24) Bojmranc sdnchez Hanuel, Op. oit. pég., 2136,
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- Ausencia de vicios del consentimiento.

"Aungque exista el consentimiento en un Contrato, puede ser
deficiente por falte de conocimicnto o por falta de voluntad, esto es
por un vicio que afecte a la inteligencia (error o dolor) o por un
vicio que afecte a la voluntad (violencia) o por un vicio que afecte

a una y a otra facultad (lesidn)". {25)

La existencia de cualqulera de astos vicieos puede invalidar un
acto juridice y afectale de nulidad relaviva (articulos 1795 iracc.

II y 2228 del Cddigo Civil, respectivamente).

Se entiende por error el concepto falso de la realidad, una
creencia no conforme con la verdad. Algunas veces el error sufrido
por el autor en el acto juridico vicia la voluntad y por consecuencia
proveoca lz nulidad del acto, entendiéndose que no todo error cres o
produce tales efectos de nulidad del acto juridico, ya que existen

errores que no tienen trascerdencia para el Derecho. (26)
El exrror se puede clasificar por sus consecuencias juridicas en:

a) Error obstaculo, que es el yuec

voluntades.
by Error nulidad, que es el que vicia la volunmtad (articulo
1813 coédigo Civil).

zronte, que es el gue no afecta juridicamente la

(25) Sanchez Hedal Ramdn, De los Contratos Civiles. ( Moxico:
Porrua, 1973 ) pag. 49.
(26) Bojaramno B8dnchez Manuel, Op. c¢it., pag. 95.
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celebracidén del acte o convenio. Recae sobre circunstancias
accidentales o sobre los motivos personales secretos que ho
trascienden a la ecelebracién del acte, por 1o cual es indiferente

para la vida de dicho negocio. (27)

El articulo 1815 del Cddigo Civil establece gque " ze entiende
por dolo en los Contratos cualgquiera sugestidn o artificie que se

emplee para inducir a orror o mantener en <1 & alguno de los

La__Violencia, empleada esta palabra en un sentide gopzrico,
comprensivo de las especies gue las escuelas llaman * fuerza, miedo o
intimidacidén®, es toda coaccién grave, irresisctible e injusta
ejercida sobre una persona razonable con el objeto de determinarla,
coptra su voluntad, a aceptar una obligacion o a cumplir .1

prestacidn dada.

El concepto legal de la viclencia lo establece 21 articulo 1819
del Cédige Civil, que a la letra dice: '"Hay violencia cuando se
emnlea fuerza fisica o anmenazas que importen peligro de perder la
vida, la honra, la libertad, la saiud & uUna parte considerable de los
bienes del contratante, de su cdnyuge, de sus ascendientes, de sus

descendientes o de sus parientes colaterales dentro del segundo

grado.®

El articuloc 17 del Codigo Civil vigenie, dcfine a la lesidn en

108 siguientes términos: Yeuando alguno, explotando !z suma igneran-—

(27) 1ipid. pag. 95.
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cia, notoria inexperiencia o extrema miseria de otro, obtiene un
lucro excesivo gue sea evidentemente desproporcionadec a lo que él por
su parte se obliga, el perjudicado tiene derecho a pedir la rescisién
del Contrato, y de ser ésta imposible, la reduccidn equitativa de su

obligacion. El derecho concedido en este articulo dura un afo.”

La lesidén en los eontratos plantea un serio problema en cl
derecho, porgue para su solucidn entran en conflicto aparente, dos de
los valores fundamentales due debe garancigaiy tcde ordenaniento

juridice; 1a justicia y la seguridad.

partiendo del principio de derecho romano “pacta sunt servanda”,

es decir, que los pactos se establecen para ser cumplides, vemos dque
se garantiza un valor de seqguridad juridica; ¢entonces, ante un
conflicte cntrc la justicia y la sequridad juridica, o cudl de leos
dos valores tendriamos due darle preeminencia? Resolviendo este
problema, veriamos que la obligatoriedad del pacto debe de
subordinarse al principio de justicia, si es que admitimos que la
ruptura en la cguivalencia de las prestaciones es causa suficiente

para que &l contratante perjudicado no esté obligddo a cumplir.

- La Forma.

El consentimiento puedée scr manifestado en forma tacita o en

forma expresa: la ley requiere simplemente que se exteriorice.

La exteriorizacién del ccnsentimiento en algunos contra*~s debe
ser expresa, mediante la palabra; en otros mediante la escritura,

redactando un documento publico o privado, y en algunos otros
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contratos es suficiente la expresién del consentimiento a traveés de

sefas o de gestos que revelen la voluntad de contratar.

Actualmente la forma en los contratos se exige no porque se
atribuya a las palabras en 8i o a las {o6rmulac escritas o a las
pronunciadas con determinada fuerza propia, sino por otros metives:
interés publico en evitar los litigios, dotar de precision a las
obligaciones asumidas y d& ceguridad a ciertos bienes de mayor
importancia, inducir a mayor reflexién a las partes contratant::,

ventajas tsdan o

As guc explican la formalidad exigida en la ma' .r

parte de los contratos reglamentados,

Si no se observa la forma en un contrato, se origina la nulidad

relativa del misno.

- Licitud en el objeto.

La licitud en el objetv se da cuando éste no va en contra de
leyes prohibitivas o de interés publico ni en contra de las buenas

costumbres, segun el articulo 1830 del codigo Civil.

T2 artienin 80. del Coédigo Civil establece: “"Los actos
ejecutados contra el tenor de las leyes prohibitivas o de intereés
publico seran nulos, excepto en los casos en que la ley ordene lo
contrario", La licitud &n €l objeto produce la nulidad absoluta del

Contrato.

2.2, Clasiticacisn del contrato en general.

Muy diversos son los criterios propuestos para clasificar a los

contratos, sin embarge gueremos dejar asentado que JuUnicamente
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habremos de referirnos a la clasificacion gue cominmente se presenta
tanto en nuestro derccho positivo como en la doctrina, en atencién a

la objetividad que ¢sta presenta para nuesiro estudio.

Asi pues, hemos de clasificar a los contratoes en nominados o
tipicos e innominados o atipicos: unilaterales y bilaterales;
gratuitos y oneroseos; reales, formales y consensuales; conmutativas y
aleatorios; oarinclipales Y accesorios; instantdnesos y de tracto

sucesivo,
2.2.1., Nominados o Tipicos e Innominados o Atipices.

Deritro de la clasificacion general de los contratos,
contemplamos la primera y basica distinecién que la propia ley hace de

los mismos cn nominados o tipicos e innominaedos o atipicos.

Los contratos nominados o tipicos son todos agquellos que
encuentran su especirica estructuracién en las Leyes ( cown 1la
compraventa, arrendamiento, etc. ) en tanto que los innominados o
at{picos, son los que no estdn cxpresamente requlados eon las mismas,
sino que se rigen por las reglas generales de los contratos, por las
estipulaciones de las partes y, en lo que fueran omisas, por las
disposi-.ionas del Contrato con el gue tengan mas analogia de 1los

reglamentados. {28)

Respecto a los contratos atipices, el maestro Lozano Noriega, -

(28) Sanchez Madal Ramén, Op. cit. pdg. 68.



a3
aludiende a laa tesis de bEnneccerus, nos dlice: # los contratos

atipicus © sea, el equivalemte en nuestra torminolegia a los

innominados, previenen en general de dos hechos:

Primero.- Que lag partes celebran contrates mixtos, os de .1,
convengan prestaciones que correspondan a diversos tipos de contr .os
y formen un contrato atiplico ( innominade }, que ne est? reglamentade
en la ley porgue han introcducide prestaciones que corresponden a
diversos tipos de contratoes. Por ragla general los contratos mixtos

no san objeto de reglamentacidn.

Segundo,.~ Otras veces, dice Ennheccerus, las partes en realldad
estdn celepbrands un contrato gue no tiene equivalencia en los
contratos tipleos porque estan introduciendo innovaciones y el
resultado de todas esas ipnovaciones es la formaciéon de un contrato

que no estd reoglamentado, de un contrato atipico. (29}
2.2.2. Unilaterales y Bilaterales.

71 contrato unilaterial es un acuerdo de voluntades que cagendra
s6lo oblligaclones para una parie y derechos para la otra (articulo
1835 Cdédigo Civil ) y el c¢optrato bilateral es el acucrdo de
voluntades que da nacimiento a derechos y chligaciones para ambas

partes, es decir existe reciprocidad de obllgaciones y derechosn ( ar~

{(29) Lozano Noriega P., cuarto cux

3 1xso_do _pazeghe Givil - Contrxatos,
(México: Raccliooidén Nacional del NHotariade Mexicano A.C., 1962}).




ticulo 1836 Coédigo Civil}.

Segun :]1 maestro 3Sanchez Medal, " para que el contrato gsea
bilateral on un sentido propio o estricto, es menestor que no #dlo
exlstan obligaciones derivadas del contrato a cargo de una y de otra
parte, slno que, ademds, ¢s5 menester (ue talas obligaciores seon
reciprocas, lo que implica qua debe habor una estrecha
interdependencia de la obligacién a cargo de una parte y de la

obligacidon a cargo de la otra parte %, {20}
2.2.2 gvatuitos y Onerosos.

tuestra logislacidn, bhaje un criterio prepundersntenonte
econdmico, clas_lfica a los contrateos en oncrosss, cuande ¥ ge
estipulan provechoss y gravamenes rociprocos ", y gratuitos, cuando
"el provecho es solamente de una de las partes » {art. 1837 cCadigo

civily.

Partiendo del dato econdémico, Planiol considera gue cn todo
contrate onareso debe haber reciprocidad de beneficios, de tal suerte
que el patrimonio de cada contratante permanezca fundamentalmente
ideniics, va que al mismo tiempo gque sufre una disminucidén por la
carga € gravamen gue rsporte en benelicis de la otra parte, recibe

un cierteo equilibrio patrimonial.

(30) Sanchoz Medal Randn,

€
<
1o

o+

Q

.

- p&g. 70,
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En cambio, en ios contratos gratultos, solo una de las partes se
beneficia a costa de la otra, quien necesariamente sufre la deo

disminucién patrimonial consiguiente, (31}

Fanpecto a lo anterior, generalmentoc se piensa que el cont—-to
bilateral que engendra derechos y obligaciones reciprocos, tambié. da
origen a provechos y gravémenes reciprocos, lo cual no es exacto ya

que pueden cxistir contratos unilaterales y onerosas,
2.2.4 FRanles, Formales y Consensuales.

Los contratos reales son aquellos que se perfeccionan con la

entrega de la cosa.

En oposicidn a los contratos reales se citan los consensuales,
pero es necesario precisar el aleance de este término, porgue también

sc usa en oposicion a los contratos formales.

llecha 1la anterior aclaracion, son contratos consensuales en
oposicion a los reales, todos aquellos en que no se exige la entrega
de la cosa para gue se perfeccionen o constituyan. En los reales la
lay ekige la entrega de la cusa paPa =t perfeccionamiento, como en la
prenda en que s@ requiere la entrega, ya sea real, ya sea juridica,
de la cosa objeto del contrato.

Los contratos formales, son aquellos a los gue la ley exige de-

(31) Rojina villegas R., compendio de Derechs Civil = Contratos.
{Méxieco: Porrua, 1975) pags. 12 y i3.
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terminada forma para su validez, es decir, que el consentimiento se
manifieste por escrito publico o privado, segin sea el tipo del acto

de gua se trate.

Cuando sc dice que un contrato es consensual en oposicidén al
formal, es porgue npo requiere de formalidades determinadas para su
validez, ya guo oo considera que el contrato existe sin gque 1la

manifestacién del consentimiento adopte ninguna formalidad.
#.2.5. Connutativos y

Los contratos onercses se subdividen en conmutativos y

aleatorlios.

Conmutatives, cuando los provechos y gravadrenes son clertos y
conocidos deosde la celebracion del contrato, es decir, cuando la
cuantia de las prestaciones puede determinarse desde la celebracién
del contrato. Aleaterios, cuando los nrovechos y gravamenes dependen
de una condicidén o término, dec tal malera que no puede determinarse
la cuantia de las prestaciones en forma exacta, sino hasta que se

realice la condicidén o el términu.
2.2.6. Principales y Accesorioes.

Los contratos principales son todos los gque existen por si
wismos y tienen f£in prepie independiente de los demis, en tanto que

los accesorios son les que dependen de uno principal,

Los contratus accesorios son también 1llamados "de garantia®,

porque generalmente se constituyen para garantizar el cumplimiento de



una obligacidén que se reputz principal, y esta formz de gara .a

puede ser persconal, come la fianza, ¢ real como la hipoteca.
2.2.7. Instantédneos o de Tracto Sucesivo.

Los instantdneos son los contratos en gue el pago de las
prestaciones se lleva a c¢abo en un selo acto; y los de tracto
sucesive son aquéllos en que el cumplimiento de las prestaciones se

realiza en peridédos determinados.

No obstante haber agotadc la rlagificacién de los contratos que
hemos venido siguiendo, para efectos de este estudio estimamos de
gran importancia establecer una division de los contratos civiles y
meyxcantiles, toda vez gque el contrate central del presente capituln

es pracisamaente mercantil.

Asi pues, en atencion a lo gue sedalan los articulos 2 y 81 del
codigo de Comercio, debemos considerar aplicables a esta materia las
disposiciones del Darecho Comun, esto es, del berecho cCivil, en
cuanto la legislacioén mercantil nada disponga al respecto y ae sea
opuesia = In aestablecidc por ésta; es por ello que el desarrollo

hechic desde el inicio del capitulo respecto « lac onnsideraciones

generales del contrato, lo basamos en el Derecho Civil.

En este orden de ideas, cabe sefalar que la leglslacién
mercantil establace ciertas diferencias de fondo en relacidn con la
¢ivil, en cuanto a lo siguiente: a) Los contratos mercantilcs en*re
ausentes se perfeccionan conforme & la teoria de 1la expedic.in

{articule 80 Codigo de Comercio}, en tanto que los contratos civi 'us

entre ausentes se perfeccionan conforme a la teoria de la recepcian -
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(articulo 1807 Coédigo Civil); B En los contratos mercantiles no
cabe la lesién ( articulo 385 Cédige de Comercio ), que si es posible
en los contratos civiles ( articulo 17 Cédige Civil ) y c) Hay
contratos ordinarios que son mercantiles o mixtos como el contrato
de obra a precio alzado { articule 75 fraccioa Vi Cdédigo de Comercio

y articulos 2616 del cddigo Civil }.

Para determinavr cuindo estamos en presencia de un contrate ecivil
o uno mercantil, es necesario atender primeramente a la legislacion
que los regula, esto es, que euncuadaran cofectivaments en una u otra
materia; ahora bien, tratdndose de contratos rrevistos en ambas
legislaciones { compraventa, préstamo, etc. )}, la clasificacidn de
civil o mercantil dependera de que las caracteristicas del contrato
en particular, coincidan con las disposiciones que una u otra ley

establzzcan al efecto.

Asi tenemos fgue el Cédigo de Comercio considera mercantil a un
contrato, cuando éste se contrae en el concepto y con la expresidn dg
que el objeto del mismo se destinara a un fin comercial. Ademds, se
preeume que un  contrato es mexcantil cuardo se celebra entre

comerciantes.

Finalmente, tomando en cuenta que el ejercicio de la banca
consiste en la rcalizacidén de actos ( Contrates ) de intermediaciodn
habitual &n mereadsas financieros, captande recursocs para Su
uulocacion lucrativa, debemos coneluir que todo contrate en el que
interviene un banco cn el ejercicio de la actividad para la que fue

concesionado, serd mercantil.



3. Concepto de Contrato de Factoraje.

cabe senalar que el factoraje es un negocio contractual que da
pie a una situacién juridica compleja, gque aglomera unn diversidad de
actos tipicos, dentro de los cuales estdn la investigacién del
cliente, la cesidn de dereches, la asuncion de riesgo, la cobranza y

la administracidén, entre otvos,

El contrato de factoraje es definide por Bellini Shaw y Boneo
Villegas como “un convenio de efactns permanentes, estahlecido entre
2l contratante y el factor, el primero se obliga a transferir al
factor todas o parte de las facturas gue posee de terceros deudores,
y a notificarles de esta transmisidn; en contrapartida, el factor se
encarga de efectuar el cobro de estas deudas, de garantizar el
resultado final, incluso en caso de .orosidad del deudor, y de pagar
su importe, sea por anticipado o a fecha fija o por deduccidn da les

gastos de su intervencion." (32)

Carlos Gllberto Villegas define al factoraje como #un vonttalo
que instrumenta la prestacion de una serie de servicios del banco o

entidad financiera, o© dé una wcupiress osgacializada, a an elier

vinculados con 1a atencidn flnanciera de

v

u cartera de créditos, tor

un precioc previamente estipulado.® (3%)

(32) Bolllni 6haw y Boneo Villegas, Op. cit., pdg. 303.
(33) Villegas ¢urlos 6., Op. cit. pdc. 74
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Boneo Villegas y Barreira Delfine establecen yue "es un contrato
mediante el cual una empresa especializada denominada " Factor ©
presta el servicio de colaboracién ( de asistencia técnica vy
financiera ), a otra empresa comercial ¢ industrial , obligdandese la
primera, madiante un precio en el que se computa el costo (lato
sansu) de prestacion de servicio, a adguirir una determinada masa de
créditos gue tuviere la otra por su actividad empresarial en relacidn

a terceros y durante un lapso determinado.® (34)

Cabe senalar que el Factor a que z¢ refiore 1a definicidén antes
citada no utalcamente se restringe a empresas especializadas, sino
también a kancos gue dentro de su organizacion corporativa tienen una

empresa de factoraje.

Fl Diccionarie Juridico Mexicano lo define come “"consideracioén
contractual en donde una de ias partes denconinada factor, se obliga
ante lz otra, denominada usuario, a adquivir los créditos que el
usuarioc se obliga a ceder y que tenga en contra deé Lurceros aceptados
por el factor, derivados de actividades comerciales habituales del
usuario, y o p352r el precio de tales créditos. determwminade en la

forma pactada, on 2]l momento de lievarse a cabo las cesicnes ™ (35}

A continuacion transcribo un modelo de contrato de factoraje

para ejenplificar la practica de esta util operaciodn.

(34) Boneo Villegas y Barreira Delfino. Op. cit., pag. 181.
t35) Diccionario Juridico Mexicano. ( México: FPorria 1989 ) pag.

CONTRATT RO.
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CONTRATO QUE CELEBRAN POR UNA PARTE FACTORAJE, B8.AR., DE C.V.,
RIPRESENTADO EN ESTE ACTO POR A
OUVIEN EN LO BUCEBIVO B8E LE DENOMINRRA COMO FACSBA, ¥ POR LA OTRA

REPRESENTADO EN ESTE ACTO POR

A QUIEN EN LO BUCESIVO SE LE

DENOMINARA COMO EL CLIENTE, AL TCNOR DE LAS BIGUIENTES DECLARACIONES
¥ CLAUBULAS:

DECLARAMCTIONESB
T.= Deaclara FACBA:

a) g8er una empresa mexicaia, con=tituids conforme s las -
layes mexicanas.

b} Que dentro de su objeto social se sncuentra entre - -~
otros la administracion general de cuentas por cobrar,
la compra venta de titulos de crédito, facturas, reci-
bos, Y contrarecikos, provenientes de operaciones de
provsedurin da blenes o servicios roalizadas tante €
territorio nacional como en el extranjoro, la presti--
cidén de servicios de cobranza, servicios de asesoriu
caopecializada, investigacidn y ansdlisis de crédito y -
cobranza.

c) Que sujeto a los términos y condiciones establecidos -
e ccte contrato esta dispuesto a adquirir del cliente
los derechos de crédito de 103 gue antualmente es ti--
tular, asi como aquallos que en lo futuro se generen -
a su favor con motivo de sus operaciones normales, de
conformidad con lo sefialado en la declacacidén II inci~
an 4) de este instrumento.

a) Qua cuenta con la capacidad y elamentos suricienies
para realizar is adzministracidn goneral y cobranzas -
da Cuentas por Cobrar del clients.

I3. Declaxa sl cliente:

a) Que e@s una sociedad mercantil constituida de conformi~
dad cen las leves mexicanaa, lo cual consta en la es-
critura publica lo. da feacha
otorgada antac la fe del Lic.
Notario Publico MNo. del
¢ inscrita en el Registro Publico de Comercio del

.+ bajo el folio mercantil No. ___ ,

b) Que los representantes que comparecen a la formaliza--
cién d&ol presente instrumento cuyas facultades no 1les
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han sido limitadas, revocadas o restringidas en forma
alguna haata la fecha, acreditan su persenalidad con
ogcritura piblica No. do

8 inpmcrita an al Ragistro Publico de Comarcio de
+ bajo el folio mercantil No.

’

a) Quo dentro de su objeto social se oncuentra entre -
atros la realizacidn de las siguientes operacionaes:

4 Que con wotfivo Am las operacionas que raaliza en cume--
plimiento da su objeto soclal se originan a au favor -
dorachos de créditeo decumentados en facturas, roci- -
bos, contrarracibos, letras de cambie, y pagaréds a —w--
carge da ous compradoras {en 1o sucesive log COMPRADO-
RE8 )},

o) Que doses enajenar a PACSA los dexeghes de crédite do
loz que ez titular y aquéllos qua on lo futuro =c ge--—
neren con motiveo del desarrolle normal de sus opsra-~ -
ciones,

f) Quea se obliga a garantizar la exlstencis y legitiwmidad
ds todas los darcchos de crédito.

DEFINLCICOHNES

UNICR.~ £e entenderan por CUENTAS POR COBRAR, tedos los dareches dea
crédito decumentados wuwn frcruras, contrarrecibes, letras de cambio,
pagarés, Yy en general todo deocumento gue ampure una compra~venta o
prestacién de servicio licita.

Expuesto lo anterior, las partes otorgan las siguientes :

CLAVBGULAGS

PRIMERA.~ B1 Clienta 3se obliga a coder & I2CSA les  documenkos
pendiontes de cobro actusles o futuros generados con motivo dgo}
desarrolle normal 4d¢ sus oporaciones, Yy que amparan derechos de
crédito a su favor y & cargo de sus compradores gua no excedan 108
ijmitoe auntorizados por FACSA para cada comprador, gue s cncuentren
relacionades on el Ancue ¥ del presente contrato, gue firmado por las
partes forma parte integral de este ducumento, y como consecuencia de
dicha cesidn o) derocho Ge cobro de los documentas.

FACSA tendrid en todo tiempo ¢l deracho de modificar 1la
selaceidn da los compradores que sSe hallaren relacionados en el Ahekxo
I a gue se hace mencién on el pirrafo gua antecsde; aceptando se
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agreguen on al mnisme nuevos, o se rechacen 1los previamante
acreditados on la multirrefarida relacién.

BEGUNDA.~ En todas las Cuentas por Cobrar guae ostén doentro del limite
autorizadoe al Comprader del CLIENTE por FACER, ésta asumird el riesge
hasta por la cantidad aprobada.

Da la misma nmanera FACSA asumira 1a pérdids cuando después
d4a la ontrega &o lus =mercanciss o do prostado el aervicio, ol
comprador 06 pague lop mismon dUnisemente por razdn de su insolvencia
sconomical pore ne sord responsable por la falta de page rasultants
da una raeclamacidén hecha al cliento, caso en el gual el CLIENYE,
asumird la rxesponsabilidad del pagoe.

Tolarn las Cuentas por Cobrar que surjan, ¥y que sobrepasen
el limitoe autorizado al Coumpiador del CLIENTE por FACSA atendiendo al
Anexo I, seran rocibidss por FACBA on términus do SALVO DUEN COBRO; Yy
en caso de ne pago por ol Copmprador serdn per cuenta y riesgs el

o,

CLIORTE

Bl limito autorizade por Fagrs do lsm Cuentas por Qobrar,
podré sor retirade antos del owmbargue o ontr ja ae laz marcaneins o
antes de la prestacidén del nervicio, siempro y cuando exista causa
justificada.

TERCERA.~ Las partes convionen en guo el precio de cada cesidn sord
la zentidad s

Asinmismo, el cliento 56 obliga a pagar:

Y] Por concepte 9e honorarios, del andlisia do crédito, =
eobranza y por utilizar loz zervicios do administra--
cidn que preosta FACSA, la cantidad qua resulte do - -
apilicai 31 % al valox nominal do las Cuentas por
Cobrar cedilas més IVA.

) Un cargo adicional por manojo administrativo do « « ~
S H.¥N. } por cada

cuenta por cobrar mads IVA.

8k valoer do 1las cuenias For cobrar serda el valer nominal
gque sa establuaca on las mismas el yL*’ menos cowisicones, honorarios
e intersses on su canc, sora pagaders v deberd ser cublioerto por ralih
un dia habil dospuds de recibir FACSA el pago <2 las Cuentas por
Cobrar cslidas.

CUARTA.~ E1 contrato de cesién a que ae rofiera oste instrumento se
entiends 2IN  RECURBO, toda wver gque ol cliento s6la sz hace
responsable de la oxisieaciz v legitimidad de las Cuentas por Cabrar
cedidas y wno de la solvencia ni el £=o49e  poxr parte 4o  los
compradores, corrionde ol riesge crediticio por cuenta y Iiczro de
FACSA.

Por lo tanto las Cuontas por Cobrar documentadas mediante
facturas, recibow, contrarrecibos y hasta titulos de crédito a gue se
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refiare la daclaracidn II inciso e), serdn adquirides por FACSA, IN
RECURSO en contra del cliente.

QUINTA.- Las partes convienen an qusa:

4.

£l ecliente debora proporcionar a FACEA toda la infoma-
cién que édste requiora con respecto z los compradores,
entre las quz de forma eonunciativa y no limitativa
se senalan: estados financieros, origen, naturaleza ,
términos y condiciones de las Cuentis por Cobrar que =
sean objete de la presents cesidn, ate.

Pe igusl forma el cliente s¢ obliga & entregar toda la
documentnacidn quo compruebhs la existencia legal de las
Cuentas por Cobrar cedidas, ani como toda la necesaria
para su cobranza a paticidén do FACSBA.

Unz vez rocibida por FACBA la informacion a que se xe-
fiere el nuwcrs § 4de ontn clatsuls, éate efectuara un
andlisis ¢ investigaciodn Qo La wmiszc.

En base a oste, FACSA determinara:

a)

b)

<)

a)

Los compradores cuyzs Cuentas por Cobrar esté dispucz-
to a adguirir sin recurso.

El limite de crédito que esté dispuesto a otorgar para
cada comprador; mismo qua se especificard em @1 Anexo
I ( en lo sucesivo Limite Comprador ).

El plazo durante el cual este dispucssio » otoxrgar el -
Limite Conmprador ( en lo sucesivo Plazo de Vigencic ).

La fecha en la cual so obliga a pagar las cantidades -
establocidas en laszs Cuentas por Cobrar, on caso de no
recibir el pago de las mismas, par razon de ia insol--
vancia acondmica del comprador. { en lo sucesivo Pla-
20 Contractual ).

Una vaz qguc FPACSA hubiera gioslisadn raspecto de un ~ -
Cliente determinado 3 las Cuentils por COBFAY gue 4&STS
adgquirir sin recurso a cargo do sus Cowpradores, el --
Limite Comprador, el Plazo de Vigencia autorizado y -
el Plazo Contractual respecto de¢l mismo, su ofectua-
ra la notificacidn corraespindiento al Cliente.

¥l Clients <dobera ontrogar debidamente cedidas las ~ -
facturas, racibos, ceontrarrecibos y en su caso ando:-ar
en propiedad losz titules de cradive Gus =osn ahieto

deo este contrato, atsndisnde a la leyoenda qua se es- -
tablace en la cldusula decimocuarta del presento.

BEXTA.~ FACSA debera notificar a todos y cada uno de los COMPRADORES
dal CLIENTE que laz Cuentas por Cobrar a su favor nan sido endosadas
o cadidas a FACRA, mediante comunicacién por correo certificado,
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télexn, telafacsimil, o mediante fedatarico publico, preservando
avidencia dc su recapcidn por parte do los mencionados Compradores.

Bl page qua realican los Conpradorss al Cliente no les
libers 4o su obligacidén ante PACSA, atendiendo al ultimo parrafo del
articulo 45-X do la LEY GENERAL DE ORGANIZACIONES Y NMNCTIVIDADES
AUXILIARES DE CREDITO.

SEPTIMA.~ TACSA se obliga a liquidar al Cliente todas las cantidades
reecibidas por concepto de page, poOY parte de los compraderes del
Clienta, un dia hdbil despuds de aguél en el gue sc recibvieron dichas
cantidades; siompis gue Hstag Gltimas hayan sido recibidas antes del
vencipiento contractual do las Cusentas por Cobxar.

En caso de ne rocibir PACSBR el pago das los compradores 2
mas tardar on la tfeclica 22l vencimiento contractual, ésto se obliga a
efectuar la liguidacién al Cliente do ias Cucntss por Cobrar un dia
hapil dospués de 1la mencionada fecho contractual, alempre gus Ia
rzz6n de asts NO PAGQ soa la insolvoncia econdmica del comprador.,

OCTAVA.~ La cos5idén de loa devsshos da orddite se hard sin reserva ni
limitacidn alguna y comprenderid todos loas dereches Acceznorios a
dichas Cuentas por Cobrar. Tales como el doreche 46 cobro dse Lo
interesex gque en su caso hubioron sido pactades, las garantias
otorgadas on relacion con los mismos, y en genoral todos los derechos
que se dariven da dicha cesiodn.

NOVENA,~ Las partes convienen en gue provia solicitud del cliente,
¥FACSN podra otorgarle anticipos desde 1la focha en gue se lleve a cabo
la cesién de 1los derechos do crédito de conformidad con los
siguientes térninos y condiciones:

a} Los anticipos 8¢ haran por una suma principal que en -
ningin momento excederd del % del valor total no-
minal sobre las Cuentas por Cobrar afectivamente cedi-
das a FACBA.

b) Los anticipos c¢ausaran intsrsses que deberan computar-
sa de conformidad con lo pactado en cada caso, y sarin
pagaderos en la fecha en qus se realice el pago por =~-
parto de ivs coiopradores, o en su defecto, cuanda ven-
cido el plazo contractual FAUSA 5SS Is fmue pague 2} ~=
cliente &l importse de las Cuentas por Cobrar en la ~ -
forma y términos que mas adelanto 2o genalan.

<) En ningun caso PACSA estard obligado a otorgar diches
anticipos al CLIEKTE con uns anticipacidén nmayor a 20 -
dias anteriores a la fecha de vencimiento natural do =
iaz Cuantas por Cobrar cadidas.

FACBA afcctuard los anticipos que decida ctorgar den—
tro de los dias habiles siguientes al dia en -
que le fueran solicitados,

a) Los anticipos y los intereses que estos devenguen es~
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tarAn garantizados con las Cuentas por Cobrar d4e Jue
a3 titular FACSA en virtud do las cesiones correspon-
dientes, y por lo tantoc ol Clients conviene en que el
pago de las Cuontas por Cobrar codidas sea aplicado =
oportunamente primero al pago 4o estos interoses, - -
Aespuéds al pago do los honoraries y por ultimo al pa-
go do la suerte principal de los anticipos.

DECIMA.- ¥FACSA podrd llaevar los roglisizscs da veontas v la totalidad
del aspecto administrativo del Clieante on las &rcas de cordédito, vonta
Y cobranzas dc las Cuentas por Cobrar cedidas.

PACBM proporcionard on forma asnsual toda la informacién en
relacidén con ol scervicio de administracidn que sobro las Cuentas por
Cobrar cadlidcs ronlice.

DECIMA PRIMERA.- £1 Cliente sori responsable y se obliga al
saneamiento para el caso de eviceidén atendiendo al articulo 45-f de
la LCY GENERAL DE ORGANIZACIONES Y ACTIVIDADES AUXILIARES DE CREDRITO.
on lcs siguiontes casos:

&) cusndo exista controversia respecto dv 1las obligncio--
nes o dorochos que conhstan en los documentos cedides ,
¢ oxistan excopciones por parto de los compradorus al
sor oxigido el pagoe do ¢stos.

b) Cuando se cedan o endosen documentos vencidos, prea--
critos o caducados.

o) cuando los documentos cedidos hayan sido proviamenta -
descontados o de cualquier fvrwa dadss cn garantia,

En los casos anteriores, el Clienta ostara obligado a
ligquidar a FACBA las cantidades recibidas de éste por concepto de
anticipos, sus intereses correspondiontes v los importes convanidoes
por honorarios y comisiones.

DECIMA BEGUNDA.- El Clionte garantiza y so obliga a que las Cuentas
ror Cobrar documentadas, cedidas o endosadas cn favar de FACSA, seran
pagaderas en la plaza ¥y en las {ecias provismente dAatarminadas, y que
contengan laa cavracteristicas gue FACSA dotermine para comprarlas.

De igual manera, el CLIENTE garantiza que las Cuentas por
Coprar cedidas o endosadas derivan de operaciones efectivas de ventas
de bienes O sorvicics remlizados con motivo del desarrollo normal de
sus operaciones.

DECIMA TERCIRA.- Iaa partes han counvenide en adopt
enajenacién de documentos pendientes de cobro vy ias consedl
do derechos de crodito quo on virtud de oste contrate se formaiiza,
¢l formato correspondiente a CODPRANZA DIRECTA, sicndo por tanto &
carge da FACSA la gostién de cobro a los COMPRADORES dol CLIENTE, de
ios derechos de crédito ¢ue se enlistan an lz relacidn de CESION DB
DERECHOS DE CREDITO, que debidamente firmada forma parte integral del
presente contrato.
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DECIMA CUARTA.~ E1 CLIENTE so comprometo a que todas las Cuentas por
Cobrar que coda a FACBAR contendran la loyenda:

" Este documento ha side enajenado an favor de Factoraje, B.A., de
c.V. y como cecnsacucncia sa le han cedido los dercches de crédito,
por lo que el obligade a cubrir seu importe debora hacaerlo
directamenta a osa empresa modiante dopdsito en 1o cuenta KNo.

BUCURBAL H -]
en su domicilio ubicado en :

Dicha cosién pe realiza segin notificacion gue ha side
recibida por uatedes con la debida oportunidad. Factorajo, S.A., de
c.v,. desconocerd cualquier pago efectuado a cualquicr torcero, por
lo gque el deudor 3gdlo se libarari dec zu odbligacidn de pago cuando se
roalice diractamente a Tactorzje, 8.A. de C.V. "

81 algun comprador por cualquier motivo eontregase =2l
CLIENTE vl lnporte €2l nago d&c mlaquna Cuents por Cobrar cedlda -]
endosada, se entenderd que ¢éste Lo recibirda es isprosent dz
FACSA con el caracter deo depositario, observindose en este supucste
todas las obligacionas y dJdarochos que impone el articulo 2518 vy
subsecusntos dal Cédigo Civil pare el Distriteo Faoderal en vigor.

El deposito sera a titulo gratuito. E1 Clienta guardara el
importe del page en la forma rocibida y lo eontregarda a FACSA en un
plazo qua no oxcsderda de un dia hdbil, sigiiente a agquél en que lo
recibid y no lo ratendria ni podrd disponer del mismo.

DECIMA QUINTAR.- Las partes eonvienen que todos los gastes que se
causen con motivo de este contrato serdn por cuenta del clientc,

DECIMA SEXTA.~- El1 presente contrato tendra una duracion de doce
mesas contades a partir de la fecha de firma del mismo, pudiendo
cuslquiera de las partes darlo por terminado mediante aviss dado por
egcrite a 1la otra con 30 dias habiles de anticipacién & 1la fecha
efectiva de terminacidn.

Dicliz netifimncidén sera sin perjuiclo de las operaciones
ancargadas antos dz 1z fechz efectiva ae ilegwinacidn, haata 1a
liquidacion toizl 4o las mismas.

DECIMA SEPTIMA.~ Para los efectos del presenta contrato las par:. 3
seAmlan como susn domicilios los siguientes:

FACBA

EL CLIENTE

Mientras los partes no gse notifigquen por escrito el cambie
de 58vs respectivos domicilios, todas las diligencias judiciales o
extrajudiciales que se realicen en los mismos, surtirdn plenamente
sus efectos.
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DECIMA QCTAYA.~ Para la interpretacidn y cumplimiento del prosente
contrato an caso de controvorsia, las partes se sujectsn cxprosamaenta
a las leyes y tribunales do la ciudad do México, D.P., renunciande a
cualquier fuars quo por razdén de sus domicllies, presentes o futuros
tengan © llagaren a adquirir.

El presente contrato ga Fiimo en la ciudad de Méxice, D.F., a los

dias del mes de 4o 189 .
FACSA EL CLXENTE,
ANEXO I
COMPRADOR LIMITE PLAZO DE PLAZO
CONVRADOR VIGENCIA CONTRACTUAL

FACHA. EL CLIENTE.
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3.1, clasificacién del Contrato de Factoraje,

Las caractaristicas que nos permitirdn identificar juridlicamente
@l contrato de factoraje, asi como la funcidn que ésta debe cumplir,
conforman wuna clasificacion del misme contrato, clasificacion
complementada con la expucesta en capitule dlverso gue hace

referencia a El Contrato.

1. Contrate.~ En virtud de que es un acuerdo de voluntades gue
produce y transfiere derechos y obligacionas (articule 1793 del

Cadino Civil para el D.F,

2. Mercantil.~ Porque las partes guc intarviensn en al
contrato estan realizando un acto de comercio. Para .a
identificacién de 1los actos de comercio exponemos 10s siquier s

criterios:

a) por los sujetos que intervienen, lo sera el efectuado por
comerciantes © banqueros, a menos de gque se trate de uwn acta de
naturaleza estrictamente civil,

b) por el objeto, =i aguello a lo gue se obliga el deudor es
aiguna cosa mercantil, como los titulos de crédito, o si la operacidn
se documenta en esa clage 3T tirtulos.

¢} por la finallidad del acto, si &sta consiste e unz

interpediacion en el cambio de mercancias o servicios. Cabe menclonar
SNy

—
que ¢l sujeto cuya enpresa es--intermediaria entre el que produce y el

que consume, es &l tinico comerciante.

Jo~- pefinitivo.~ Porque conticne la voluntad presente de las

partes, para decidir desde luego sus reciprocos intereses en el mismo
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acuerdo de voluntades: no proponen la concrecién hasta la celebracioen

de un rnuevo acuerdo.

4.- Bilateral o Sinalagmatico.- Ya que en €l se generan
reciprocamente obligaciones para ambos contratantes. Todos dquedan

obligados a conceder alguna prestacion,

5.- Oneroso.- Ya dque las partes &stablecen provechos vy
gravamenes reciprocos. Cabe senalar que las ventajas para cada una
de las partes, les seran prestadas on virtud de obligaciones mutuas
que pacten al respecto. Ademds, el factoraje es una operazidn
fipanciera realizada entre una institucidén de crédito o una empresa
de factoraje y una empresa comercial, industrial o prestadora de
servicios, por lo que es dificil presumir la gratuidad de 1la

operacion.

6.~ Conmutativo.- Ya yue el resultado econdmico normal se conoce
desde el momento en que el acto se celebra y las partes pueden

apreciar de inmediato si habra de producirles un beneficio o una

dida.

7.- Consensuales en oposicion a Formaies.- Porgue la ley no
exige ningupa forma especial para su validez, son perfectos por el
Lecho de que se exteriorice la voluntad de celebrarlos de la manera
cue sea, asta la voluntad, el consentimiento, de ahi que sean
consensuales; sin embargo pueden clasificarse como formales pordue la
practica acostumbra su otordamiento en formularios de adhesidn

previamente redactados.



8.- Consensuales on oposicion a Reales.- Ya que el factoraje no
se perfecclona con la entrega de la cosa, sino cen el acuerdo de
voluntades sobre el precio de los derechos de crédito cque pagara la
enpresa de factoraje, y la entrega de los derechos de créditeo a que

se compromece el ciionte

9.~ Principal.- ¥Ya que tiene su razdn de ser y su explicacioén
en si mismo: surge en forma independiente y no cs apendice de otro

centrato, pues cumple autonhomamente su funcidn juridico-econdmica.

10.-~ De tracto sucesive.~ ¥a gue las obligaciones se cumplen

escalonadamente, a través del tienmpo.

11.~ Hominados o Tipicos.~ Porgue estdn instituides en la ley,
esto es qua estan sujetos a normas generales y particulares que
contemplan su funclonalidad y naturaleza juridica que comentavremos
mas adelante, contenida en la Ley Gaperal de Organizaciones vy

Actividades Auxiliares de Crédito.

2.~ De Adhesion.~ Ya gue las clausulas del contrato son
establecidas por 12 erpresa de factoraje, de manera que el Yuturo
cliente gqueda imitado a aceptarlas y por lo tanic 2dherirse al
contrate , © rechazarlas . Mas adn, este contracvo &5 2similado sor
el régimen de formularics, que tanto utiliza la operacisn banc.via

modsrna.,
3.2. Elementos.

3.2,1, Elementos Personales ,- Del contrato de factoraje se

deduce que los elementos personales son La Empresa de Factoraje, y el



Cliente. El primero guien se convierte en el nuevo acrecdor, €S
guien habrd da conceder el financiamiento mediante la nceptacién de
las facturas y la asuncisn del riesgo de no recuperar ¢l crédito
original. El sequndo es el vendedor do las mercancias o ¢l prestador
de los servicios, gquien cstablece las condiciones originales doi
crédito con su comprador, por lo tanto se convierte en el acrccdor
primitivo, v es gquien solicita finanpciamiento a traveés de la cesion

de facturas gue emitié a consecuencia de la venta a plazos.

Cabe scnalsy gue los clementos personales que identificomos como
empresa de factoraje y cliente podran cambiai; 2n alounos casos una
empresa de factoraje podrd identificarse como cliente, como sucede en

el factoraje interpacional,
3.2.2.Elementos Reales.

Los elementos reales en el contrato de factoraje son dos, por un
lado las facturas, contrarrecibos, titules de crédito o cualquier
documento, denominado en moneda nacional o extranjera, que acrvedite
la existencia de derechos de crédito no vencidos gque puedan ser
materia 4o wna cesidn. El cdéddigo civil en el articuloc numero 2029,
admite como regla general gque sean objuis de cesioén todos los
derechos de crédito: "habra cesion de derechos cpande el acreedor
transfiere a otro los gue tenga contra su deudor." Como el otro
~lemente real en el contrato de factoraije encontramos al precio
determinado o determinable, yus e¢= la cantidad que la empresa de
factoraje entrega al cliente por la adquisicion de los derechos da

crédito que ¢ste tenga a su favor.



3,2.3.Elementos Formales.

La ley no establece una fornn especifica para el contrato de
tactoraje. S5in enbargo por los wuses y practicas bancarios vy
comerciales ¥y en virtud de la similitud entre el factoraje y 1la
cesion de derechos, se ecstablece como elemento formal el contrato
suscrito por 1la empresa de factoraje y el cliente, que deberd
celebrarse pur cscritc ante dos testigos. Como excepcidén a lo
anterior el contrato de factoraje debera otorgarse en escritura
publica |, cuande el titulo de crédito si es el caso, gue motive la
cesidén, conste en esa forma. Cabe senalar que el contrate de
factoraje, considerado como una cesioén de crédites a titulo oneroso,
adopta la forma de una compraventa de tal manera gue habria que
recurrir al articule 2316 del Cdédigo civil, con el objeto de conccer
las formalidades del contrato de compraventa Y complementarlas a
las de la cesidn; sin embargo, ahi se scialc gue para su validez, 1
contrato de compraventa no requerird de formalidad especial alguna,
sino cuandu recayere sobre un lnmueble, por lo que no adiciona ningun

elemento a la sencillez de la forma de la cesidn.

Por lo gue se refieie &l memente en que se perfecciona el acto,
el articulo 2249 del Cadigo civil serala " por reala general , 1la
venta es perfecta y obligatoria para las partes cuando se ha
convenido sobre la cosa ( que en el contratoc de fucteoraic es el
crédivv} y su precio, aungue la primera ho haya sido entregada ni el
segundo satisfecho®. En cuanto a la foima que debe revestir el
contrato de factoraje hay una prohlematica interesante en relacion

con la notificaclidn que el acrecedor debe hacer al deudor, y si ésta
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es necesaria para que el deudor abone a la empresa de factoraje y no
al «cliente. La Ley General de Organizaciones y Actividados
Auxiliares 4zl Crédito resuelve dicha problematica con los artliculos
45~I. J y K, relativos al factoraje financiero. EL primera de los
articulos citados establecea Jue la transmision da los dorechos de
crédito a la empresa de factoraje surtird efectos frente a terceros,
desde la fecha en que se haya notificado al deudor, no siendo
necesario observar farmalidad alguna con réspecto a lo anterior, sin

embirge y en contradiceldn con lo anterior en el articulo 45-K se

establecen diversas formas para la s ziim de las derechos de

crédito, dentro de las cuales se encuentran:

1.~ La entrega de los documentos comprobatorios del derecho del
crédito con la constancia de la transmisidn v acuse de re--
¢ibo del deudor.

2.~ Por correo certificado.

3.~ RNotificaclon realizada por fedatario publico

Cabe sthalar que en el nismo articule se establece que la
notificaciovii debera ser realizada on el domicilio de los deudores,
nismo que serd o)l gue se senalt 2r los documentos c¢n donde consten
las derechos de crédivo okjetd dol contrato de factoraje, pudiende
efectuarse  conit  su  representante  legal o cualquiera de sus
dependientes © empleados. En este cuso, el pago que reoalicen les
deudores al acreedor oriainal o al ultimo titular despucs de recibir
la notificacidn a gue hemos hecho mencidén, ne los tibe.a ante la
empresa de factoraje financiero. Par otro lade el articulo 45-7

serfala que el deuder de los derechos de credito transmitldos a una



emprasa de factoraje, libera su obligacidn pagando al  acreedor
original o al vltino titular, segun carresponda, mientras ne sce haya

notificado la transmisidn on los tdrminos citadas anteriormente.
3.3. Obligaciones y Derechoas de las partes.-~

Una vez hechas las ecpecliicaciones y vistas las peculiaridades
del contrate de facteraje, «cabe sefalar que las partes gue
intervienen on esta operacion, tienen a su cargo y a su favor los
derechos y obligaciones gua a continuacion mencione, slguienda .a

clasiflcacidon de los macestres Boneo Villegas y Barreira Delfino,

En el esfuerzo por estudies de wanera completa este tema, se
axpodran derechos ¥y obligaciones genéricas, que pueden variar de un
contrato de factoraje A otro, dependiendo del pails en donde lo

celebremos y de la clase de contrato que suscribamos,
A, Obligaciones.
1. De la empresa de factoraje respecto del ¢liente.-

a} Debe pagar las cuentas que hayan sido aprobadas,una vez ~ -
realizadas las investigaciones pertinentes, en los plazos -
eslablocidos. En éste punto la doctrina aclara que mien-
tras no se haya cubiertc el regquisitc 32 investigar a los -
deudores, la cmpresa de factoraje no cstard obligada o pa--
gaxr las facturas correspondientes, sin embarge se establece
fue ecto na le conviene mucho a las empresas de factoraje =

dado que afectaria sus neqgocics.



b}

<)

2.

a}

b}

<}

4

e)

£)

06

Debe cobrar los creditos, en cuyvs derechos seé ha subroga=

do, de conformidad con la ley y las c¢ostumbros meorcantiles,

Dobe llevar a cabo los gserviclos de contabilidad, adminis--

tracidén, estudio de mercads cte., conforme a lo convenido.
Del cliente reaspecto de la cmprosa de factorajo.

Cumplir con la <liusula de exclusividad, si es que se ha --
pactado en ¢l contrate, concistente on la ceslén global de
ilaz fackwvas por cobrar gue se deriven de las ventas que un

detcerminade negocic tenga.

Debe informar a la empresa do factoraje acerca dei compor-
tamiento del deudor en los crédltos que ha cedido y contri-

buir con la empresa para cl cobro de dichos creéditos.

Remitirle al factor las cantidades gua hubieran pagado los
deudores de los créditos cedidos, con anterioridad a la fo-

cha de la cesidn,

Solicitar al factor la realizacién de la operacion, con lo
Ggua, aungua parezca opvio, Hé puzde afirmar que ha comen--~

zado la operacion de ractoraje.

Debe ceder a la cmpresa do factoraje los documentos en qgue
consten las ventas de mercancias o la prestacidén de los - -

saervicios.

Debe permitir el contrnl y verificacién de todo su estado =~

contable.



9)

a)
b)

c)

a)
e)

£)

g)

h)

2.

a)

Y

Daeba notificar a sus doudores 1la cesidn de las facturas en

que conste su dcuda,
Del deudor respocto de la emprosa do factoraje.
este caso Unicamente esta obligado a pagar la deuda,
Daerechos.~
Derechos de la eiwpicsa de facteraje respecto del cliente.-

Cobrar ia comisioén y gastos,

Tiene el derecho de propiedad sopre el vrdditc cedide.
Ticne cl derecho do goder o1 crdédito a otro factor, como
sucede en ¢l Factoraje Internacional.

El derecho de exigir la cooperacidn dei ciiente,

De aceptar o rechazar los créditos.

81 es al caze, regquerir la apertura de una cuenta corrien-
te para llevar los cargos Yy abonos ¢ue se generen, ¢omo - -
consecuencia do la ejecucién del contrato,

De requerir los libros y estades contables del cliente, -
para comprobar la liguidez y el cunmplimiento de los pagos
de los deudores.

Do denunciar el contrato previa notificacidn por cscriteo al

cliente.
Derechos del cliente respecto de la cmpresa de factoraje.-

De cobrar las facturas cedidas en el momento pactado.
De exigir a la empresa de factoraje la prestacion de los

servicios estipulados.



<) De ceder las facturas de acuerdo a lo estipulade.
d) be denunciar ol contrato previa notificacién por escrito a

la empresa de factoraje.
3. RDercchos de la cmpresa de factoraje respecto del deudur,
Tendrd el derecho de exigir el pago de los créditos cedidos.
4. Derechos del deudor respecte de la empresa de factoraje.

a) D& oponer las excepciones que pedria hacer valer freante al

cadantea,

b) Do exigir recibos de pago.
3.4. MHodalidades.

Ademds de las sefialadas en la Ley y antes de establecer las
diferentes modalidades del factoraje ¢s importante considerar que
independientonente de las difercncias existentes en la forma en que
se desarrolla en log diferentes paises, ¢stas pueden clasificarse,
segun lo que al respecto establecen los autores Eduarde J. boneo y

Eduarde A. Barreira, en cuatro grandes gruros a saber: {36)

3.4.1. Sagun su contenide.

El contrate de factoraje, bajo <&ste rubro nos  permlte,

comprender el otorgamiento de financiamiento a favor de un -

(36) Doneo Villegas y DParreira Dolfino. Op. cit., pag. 166.



cliente,

Da lo anterior se desprende que puede haber factoraje con
financliamiento, cn el nue resalta el aspecto financliero gue ¢s lo que
le parmite sl cllente obtener de la empresa de factoraje el pago
inmediato de los créditos que se hayan cedido, sin censiderar la
fecha de vencimiente de las respectivas facturas, Dada la
disponibilidad inmediata de fondos, la enpresa Jde factoraje cobra
intereses, mismos que se calculardan a partir del plazo para 21
vencimiento de las derechos transreridos. Dz esta manera el cli. -te
tiene la ventaja de poner esate nucvo capital como capital de traba,o,
lo que 1lo impulsa a segyuir protticiende, y wor otro lado el deudor
paga al £fipniguitarse el plazo. Los plazos de financiamiento
utilizados en esta modalidad dependen wuciic dol sistema financiero

del pais en donde ha de realizarse la operacion.

Por otro lado existe el factoraje sin financiamiento, mismo que
tiene por objeto la asictencia téonica, contable y administrativa,
mientras que el pago de los créditos cedidos se realiza conforme el
vencimiento normal de la facruras. La empresa de factoraje actua como
mandatario del cliente ante sus deudores, sin asumir el riesgo de la

f£21ta de pago de los créditos.
3.4.2. Segun su cjacucidn.

E1l hecho de gue se notifigue o no a los deudores la transmision
de las facturas a favor de la empresa de factoraje y el hecho de gue
el pago que hagan, Gnicamenie Seré vAlido si es hecho a la misma

empresa, son las supuestos que dan pie a esta modalidad.



o)
En el primer supuesto el cliente se compromete a notificar al

deudor de la cesién hecha, menclonando que empreosa de factoraje esta

autorizada a recibir el pago y a extender ol recibo correspondiente.

En el sequndo supussto el cliente se abstiene de comunicar a su
deudor sus relaciones con la empresa de factoraje. El cliente
transfiere copias de sus facturas a la empresa de factoraje,
comprometldéndose a entregarle el importe de las mismas una vez que le
hayan sido abonadas. De esto se desprende gue no hay relacidén
oporativa ontre empresa de factoraje y deudor, y por lo tanto 1la
empresa de factoraje se limita a la uobartura de los riesgos de

insolvencia, © a un posible financiamiento.
3.4.3. Segun sus alcances.

En este caso la cmpresa de factoraje podrd o no asumir a su
cargo los riesgos gue implicarian la ipsolvencia del deudor, demora o
falta de page de los creéditos cedidos. De las alternativas que
pudiera tener el cliente, la de mayor trascendencia seria cuando la
empresa de factoraje asuniera el riesqgo de insolvencia por parte del
dandor, considerando que la empresa de factoraje, en caso de falta de

pago del deudor, no tiene accion en via dz reaveso contra el cliente.

A continuacién expongo las dos perspectivas bajo las cuxles debe
analizarse el riesgo de la insolvencia que asume la ewmpresa de

faciozaje.

- La actividad del factoraje se vislumbra como una adguisicidn
masiva y global de los crédites del cliente, porque su negocio

consiste fundamentalmente en que la comisidn gue cobra por todos los
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créditos que llegan a buen fin, es decir que finalmente son pagados

por los deudwres, debe compensarse con la correspondiente pérdlda de

los creditos que resulten fallidos.

Lo antecrior probablemente responda a la pregunta de ¢ por qué .1

factoraje tiene una tasa de interés mas alta gque la del preést .o

comuin ?

Unicamente adquiriendo un amplio volumen de créditos puede la
eiprcca de factoraie compensar los rilesgos de los créditos fallidos

con la comisidn ¢obrada por los demas llevados a buen fin.

La otra perspectiva la ofrece la reserva por parte de la empresa
de factoraje de aceptar o rechazar los creéditeos que se le ofrecen,
con lo que tiene la posibilidad de eliminar el wmayor numere de

riesgos por la fzlta de pago del deudor.

No cabe duda que la seleccidn de la clientela, la investigacién
de su solvencia, la contabilidad, el estudie de mercado, la gestion
de cobro y el financiamiento en firme o anticipado, pueden ser
cncargados a  distintos  érganos de una empresa, © a empresas
ecpecializadas, poro sin la ventaia do consequirlas todas de un modo
unificado y con la cobertura de los créditos(la asuncién del riesgo),

que es donde e oncuentre la utilidad del factoraje.
3.4,4,. Segdn ou Area acoqrafica.

La modalidad del factoraje, en este caso atane la
jurisdiccidn del domicilio social o asiento principal de 'os negocios

Jo las partes contratantes.
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3.5, Clases.

1) Local, cuando el proveedor, productoer, rabricante o
vendedor de bilenes y servicios y sus respectivos compradores o
adquirentes residen en el mismo pais.

2) Internacional, cuapnde las partes residan en distintos
paises: en este caso encontramos dos variantes: el factoraje de

importacién y el factoraje de exportacidn.

cuando se trata de factoraje internacionai, 1los cérminos
generales de contratacidén entre comprador y vendedor permanecen sin
campios, tanto en el caso de un vendader de mercancias come en el
caso de un prestador de serviclos, ambos destinados a un comprador
extranjero. En este caso, si el vendedor establece la obligacisén de
pago a plazos para el comprador, generalmente seis meses, la factura
en donde conste dicha oporacion tambidén puede  ner  objeto  de

facturaje.

El factoraje internacional naze precisamente por la necesidad
que las empresas tienen de contratar un agente gque, mediante una
ceomizidn, 22 reasponeahilice de la solvencia de deudores en el

extranjero y se encargue de administrar la cobranza.

Las empresas de factoraje extienden facilidades a los negocios

internacionales por medio de un paguete que consiste en 3

- investigacidn de clientes
- cobertura da crédito

- manejo de cobranza
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- Financiamienteo

La forma de ofrecer estos servicios a nivel internacional es
subcontratando algunos elementos de este servicio con una empresa de
factoraje del pais importador, esto es un negocio reciproco en el que
también se actua en favor de los negocios del comercio exterior que
ingresan a nuestro pais. Por lo anterior, la relacidn de Proveedor-
Empresa de Factoring-Cliente se substituye por Preveeder-Empresa de

Factoraje Exportadora-Ermpresa de Factoraje Importadora-Cliente.
PROVEEDOR EMPRESA DE FACTORAJE CLIENTE
se substituye por

PROVEEDOR EMPRESA DE FACTORAJE EMPRESA DE FACTORAJE CLIENTE
DE EXPORTACION DE IMPORTACION

(37)

Los elementos que la empresa de factoraje cxportadora
subcontrata con le¢ empresa de factoraje importadora son los

siguientes:

A} Pl riesgo de crédito del cliente en el pais de la empres. le

factoraje importadora y 1la obligacién de pagar las facturas

autorizadas después de un cierto plazo a partir del vencimiento del

término estipulado. El plazo anterier varia entre noventa y ciento
(37) AMEFAC, " El Factoraje actual en México: Factoraje

Internacional %, El Financiero. 29 de noviembro do 1989, pdg. 58.
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b) El cobro de las facturas a los clientes.
c) La transferencia de fondos & la empresa de factoraje

exportadora, en la moneda de la factura.

Las empiesas de factorsje gue operan estc: negocios sobre la
base de relaciones reciprocas, deben pertenecer a una cadena o grupo,

que puede ser de varios tipos:

a) Empresas de factoraje internacionzl, «con cubsidiarias en
otros paises.

L) Red de sucursales donde exista una compadifia cperativa central
que tiene sucursales en mas de un pais.

©) Independiente y exclusiva, gue consiste en una agrupacidn de
empresas  independlientes con una relacidon signlficativa entre sus
miembros, administrada por una oficina central y sujeta a una
reglamentacidn interna. Solamente admite a un miembro por pais.

d) Independiente, tiene 1las wmismas caracteristicas que 1la

anterior, pero no es exclusiva.

3) TFactoraje de creédito y/o scrvicios.- Serd aquel con vicsge
en las cuentas por cobrar para el usuario { “with recourse -or clisnt
risk -trade debt®).

4} Factnraje de cesion de crédito y/o servicios.- Sera aquél
donde el factor es el ue corre con el riesgo 5i las cuentas no son
pagadas (“without recourse -or factor‘s risk -trade debt").

6) Factoraje Estandard.- Ademés de financiar, otorga servicios
varios, tales como auxilio contable, cobranzas, andlisis de créditos

Y proteccidén de los misnos, clase que se puede combinar con
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cuaiquiera de las clases anterlormente citadas. Como peculiayidad,
esta clase de factoraje implica adelantos sobre cobros,

6) Factoraje de Créditos Garantizados.- Esta figura es parecida
a un sequro que cobra ¢l ricsgo de la falta de cobranza, Yy que, por
supuastc se complementa con servicios adicionales.

) Seguin el maestro Motilla Martinez hay una clase dao
factorajc que sz compona de las des anteriores, con la participacidn
de una institucion de crédito, que seria la que facilitaria los
racursos. (38}

8) El autor citado en el punto anterior hace referencia a una
clase de factoraje que toma en cuenta al "Facteraje Estandard™:
ademas de conslderar los adelantos sobre cuentas por cobrar, eh casos
especificos otorga un exceso de anticipe garantizado por inventarios,
con o sin serviclos contables y/o administrativos.

9) "0ld Line Facltoring®.- Svurge hacia la mitad d=2) =iglo XIX,
se caracteriza por ocuparse del cobro de loz créditos ascegurando el
cobro de los mismos, pudiendo conceder anticipos sobre su importe.

10} “New 5tyle Tactoring".- Establecido desde un punto de vis-
ta financiero, realiza una actividad similar a la bancaria, ya que
intervienen en el tecnicas {inancicras especializadas en cuanto a ta
movilizacidén y concesion de creditos.

Por ultimo, ademds de las clases de factoraje expuestas el

Maestro Roca Guillamdn establece que en relacién con las anteriores

(38) Motilla Martines, Op. cit. pdg. 688.
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a las que califica de principales, existuin lan slgulentes: {19)
11) "cConventlonal Factoring”.- Quae ofrece una amplia gama de
servicios, que incluyen la adquisicién en firme do los créditos del
cliente, lo que significa quec garantiza el pago y concede anticipos
subre los créditos aceptadosn.
12) "Maturity lactoring”.~ Se limita a la gestidn y cobro de las
facturas, oxXcluyendo de su actividad el financiamlento. Doto hace que

el cliente no disponga de ous crdditos hasta su vencimiento,
3.6. Flguras Afines.

Es importante sepalar que existe la tendencia a identificar el
tactoring con algunas figuras Jjuridicas exjistentes y reguladas por
nuestra legislacidén, A continuacidn exponge las diferencias
asenciales y muchas veces sutiles, entre ¢l negocio, materia de esta

investigacidén y las figuras juridicas s!guientes:

1) Descuento Mercantil.- La similitud que existe entre esta --
operacién bancaria y el factoraje consiste en que a través
del descuento mercantil, la empresa o conerciante acude a -
un panco y cadz a 1a institucisn de craAdito ua derecho a su
favor, representado por un titulo de crédito, generalmente
una letra de cambio, recibiendo una compensacidn, La ope-
racidén mencionada es una de las formas mis tradiclonales de

financiamlento bancario a corto plazo. En esta opsvacidn no

T39) Roca Guiilamén 3., Op. cit., pag. 43.
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hay riesgo para la institucién de creédito, ya que dicha -
operacion se roaliga salvo buen cobro da los titulos go=-=~
rrespondientes, y por lo tanto el riesqgo de la falta dao pa-

go no os asumido por el banco.

A diferencia del descuento mercantil, en ol factoraje ol objeto
adomAs de un titulo de crédito, puede ser una factura o un
contrarrecibo ¢ cualquier otro documento, denominado cn moneda
nacional o extranjera, que acredite la exiatencia de dichos derechos
de crédito, ademds da existir la asunclon de riesqo por la falta de
page por parte ode la empresa de factoraje, cosa que no sucede cn el

descuento mercantil.

otra diferencla estriba en que el factoraje no tiene como unico
objetive ol financiamiento a corto plazo para fortalecer el capital
de trabajo, como ha quedado claramente cstablecido en los parrafos

procedentes.

cuando las facturas y los contrarrecibos sean objeto de la
operacidn de factoraje, en virtud de que no son negoclables y por lo
tanto no estan sujetos nl al ondoso, parz su circulacidn, ni a la
clausula "salvo buen cobro, carecen de la accién cambiariaz en via de
rogroso. De lo antes mencionado enteandemos que el riesgo que asume
la cmpresa de factoraje constituye una diferencla especifica :n

relacidn con la operacion de descucnto en este punto mencionads,

2) Descuento de Crddite en Libros.- Primeramente haré notar
que ambas flguras pueden ser utilizadas por el comerciante para

obtener recursos con bage en lag cuentag por cobrar de las mercancias
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que vende @ de los sorviclos que presta. En el caso del descuento
da credito en libros, 21 comerciante los presenta a un banco para el
doscuento da los mismos. 2n el caso del factoraje ¢l comerciante
presonta a la cmpresa de factoraje las facturas gque emitid con motive
do sus ventas, en donde se censignan los terminos del credito, con el
fin de cederiec los derechos que las mismas representan y obtensr a

cambio el financiamiento.

En el descucnto de craéditos en libreos, el deudor deberd
rmanifestar por escrito su conformidad con la existencia del crédito
(art. 268 fraccidn TI de WGTSC.); wieontras que el dascontatario se
hace responsable ante el banco correspondiente, de que el deudor
cumplird con el pago del crédito a su vencimiente, o en su defecto &l
procederid a efectuar ta liguidacidén correspondiente, para lo cual
emitird letras giradas a su orden y con cargo al deudor. Ho se
requerira gue dichas letras scan presentadas para su aceptacieon o
pago por parte del girado, y2 que sélo constituyen un instrumenta gque

parmitird al banco tener accidén cambiaria en via de regrese en contra

del girador, en caso de ser necesario.

For 1o aue se reflere al factoraje, el cliente simplemente
responderd de la legitimidad del crédito y deé L2 personalidad con la
qgue haya actuado, Lo anterior significa gue el c¢liente sexk

respensable de la vigencia, legitimidad y validez Qe las facturas y

contrarrecibos cedidos a la enmpresa de factoraje.

A diferencio de la flqgura comparada en este puntc, al cliente
en el factoraje, no ge le requiere girar letras, pagarés o documentos

similares para garantizar su propio cumplimiento, ya que tratadndose
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de facturas, una vez transferidas éstas a la empresa de factoraje, el
cliente sale de la relacién crediticia, por lo gue la empresa de
factoraje se vera impedida a cjercer la accion cambiaria en via de
ragreso, y unicamente podra cobrarle al deudor los creditos cedidos

por el cliente.

Lo anterior constituye una importante diferencia entre las dos
operacliones financieras, wmisma gue se reduce o gue la empresa de
{factoraje es la que asume ¢l riesgo en el caso de incumplimientc del
deudor, lo que implica gque ey <clisznts ce libera de toda

responsabilidad en cuanto a la recuperacién del financlamiento.

El factoraje =supera las ventajas Jue ofrece e]l descuento de
crédito en libros, ya que da financiamiento y tranguiltidad al
clieiite, ya gue no se realizara ninguna accidén legal en su contra en
caso de incumplimiento de sus deudores salvs que se tratara, como ya
sa comentd, de ilegitimidad de los documentos objeto del contrato de

factoraje.

otra diferencla entre las figuras aqui analizadas es que :1
descuento de los créditos en Libivs, conforme lo dispone el articulo
290 de LGTOC, unicamente puede realizarse a través de una institucion
de créaivo, en cambic e) factoraje puede ser realizado a través de

bancos, empresas de factoraje.

3} El Scguro de Crédito.- En el casv 3¢ esta socorrida figura,
se persigue que una compafnia aseguradora garantice no sdio el pago
de los créditos protegidos, sino también contra la demora en el pago

de los mismos. O sea que se obtiene una garantia gue posibilita al
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asequrado el cobro del crédito en el supuesto de que eéste se

considere incobrable. {40)

En otras palabras, @5 una figura que fue corcada para garantizar
el pago de los craditos comerciales. La practica ha demostrado gque
tambidén puede utilizarse como garantia para obteneyr financiamientos,

especialmente cuande se trata de operacicnes de exportacion.

El seguro de crédito se asimila al factoraje en la teoria como a
continuacidén se vera, perc como acertadamente se seRala al llevarlos

a la practica salen a relueir sus diferencias. {41}

Ankos son medios por los cuales el acreedor original puede
recuperar la totalidad de su  crédita, nenos la comisién
correspondiente; esto llevado a la practica tiene sus diferencias ya
que efectivamente el acreedor recupera un 2alte porcentaje de su
crédito, solo que tratdndose d2l seguro de credito, serd por concepto
de 1la indemnizacién gque lie corresponde por la peérdida sufrida
provocada por la falta de cumplimiente del pago del deudor, y ne a
través de un paqo de su crdédito. Adends de que para tal efecto, el
asegurado obtendra su indemnizacidn, una vez vencido el términe de
su crucits v supeditado a gque el deudor no pague por alguna de las
razones gue previamente se pactaron en <l contrato correspondiente,
A diferencia de lo anterior, en el factoraje, el acreedor - cliente

si recibira el monto del crédito por 1o que vale, menos el —~—--w—woe

(40) Donac Villegas y Barreira Dolfinn. Op. cit., pag. 174.

{41} Thid., pAgs. 174 y 175.
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correcpondiente costo financiero; en este caso, el cliente no tendrd
que esperar al vercimiento del crédite, si no se pacts le contrario
en el contrato respective, ni a que el incumplimiento del deu. r

provogque un siniestro que dé nacimiento a su indemnizacién,

Otra similitud estriba en que los comerciantes los utilizan como
instrumentos para obtener financiamiento. En el case del segurg de
credito es un instrumento para obtener financiamiento por parte de un
teraars, dando el seguro en garantia, lo que implica para la empresa
un doble costo; por un lado debe payar 2l ascqurador la prima por
concepto del segqureo, gque anngue le puede xeperzurir en el precio de
venta, esto no se verificara hasta en tanto no ccbre su crédite, si
es gue este costo no corre por su propia cuenta en caso de gaa el
deudor no pague, solicitande sin remedio la indemnizacion del
aseqgurador; por otro lade, el financiamiento lleva consige el cobro
de una determinada tasa de intereés, gue absorbera el cliente. E)
factoraje es por su caricter eminentemente financiero una operacién
simple, consistente en que la emprasa de factoraje concede el
financiamiento, librando al cliente de la necesidad de recurrir a un
tercero ¢ de dar el contrate Jde facteraje en garantia, pava la
obtencidn de los recursos que xoguiere. Por leo anterior, el
cliente tiene un solo costo financiero, con la ventaja de recibir de
inmediato una parte del producto de su venta, sin la necesidad de

correr el riesgo de un mal wradito.

Por ultime, a travds de estas figuras el acreedor original no
se ve perjudicado por la insolvencia del deudor, con la salvedad de

que, en el seguro, la insolvencia del deudor es un riesgo que
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enfrenta el mismo acreedor, pero que sa encuentra protegido por el
seguro, gue 1lo indemnizara por la peérdida. Comn ya ha quedado
establecido anteriormente, en el factoraje el riesgo no corre por
cuenta del acreedor original, sino de la empresa de factoraje, al ser

ésta e) nuevo acraedor.

Cabe hacer notar que 1las Jdiferencias y similitudes antes
expuestas entre el factoraje y el seguro de crédito, no implican que
la empresa de factoraje no pueda asegurar los créditos que le cede el
cliente, cuando considcre qgue éstos son riesgosos. Sin embargo, la
empresa de ftactoraje goneralwente utiliza el sequro de crédito en
operaciones locales, ya que =) factoraje a nivel internacional
implica la participaciodn de la empresa de factoraje lecai, domestica
y la empresa de factoraje importadora, que al fin y al cabo es quien
corre el riesgo de la insolvencia del deudor, le que implica que serd
a ésta dltima a la gue le interese asegurar el crédito

correspondiente, si fuere necesario.

Del estudio de las diferentes figuras afines gque se comparan con
el factoraje, se puede deducir gque las antericrmente citadas son 1les
que mas se le asemejan en la practica; sin embargo, cabe mencionar,
sin explicar su contenids, algunas otras como la apecrtura 22 rredito
comun; el crédite prendario; la cesidén de crédito; el anticipo
bancario; el anticipo sobre mercancias y el crédito de habilitacién,

entre otras.

3.7. Haturaleza Juridica.
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La doctrina gque opina sobre la naturaleza juridica del
factoraje, antes de gue se regulara el contrato por los ordenamientos
gue en el capitulo precedente se comentan, establece una diversidad
de tesis al respecto. Anclizars las ideas mas generales gue se¢ han
forrulado en relacién con la naturaleza juridica del f{actoraja,
tomando la clasifictcidn del maestre Javier Arce Gargollo en cuanto

al desarrollo del tema de naturaleza juridica contractual. (42}

Deptro de los autores gue analizan la naturaleza juridica del
contrato de factoraje a la luz de un solo contrato se encuentran las

siguientes aopiniones:

a) una prestacién de servicios con responsabilidad, en la que
se llevan a cabo funciones auxiliares, (43)

b) una c¢esioén de derechos; va gue el factoraje parte de la
base juridica de la cesién de creditos, para proceder a su estudio
jucidico come una operacion de crédito, se tenia que recurrir al
codigo Civil para el Distrito Federal, aplicable en forma supletoria,
ae acuerda con 1o sefalado en los articulos 2o0. del Coédigo de
Comarcio y 2o. fraccidn IV de la Ley Generai &z Titulos y Operaciones

de Crédito.  (44)

{(42) Arce Gargollo J., Contratos Maxcantiles atipicos. { ®éxice @
BQit. Trillas, 1989 ) pag. 46.

{43) Motilla Martinez, Op. cit.,., ndg. 687.

{44) Candanc Conesa G., Marco legal del Factoring en el BSistema
Einanclero ¥exicano. (Héxico : Tesis ELD, 1989) pig. 25.
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Las opiniones que suponen que el factoraje es la combinacidn de
dos o mas contratos tipices, estableccen gue éste estid integrado por
la adquisicidén en firme y con caracter irreversible de los créditos
derivades del giro comercial, industrial o de servicios de la empresa

cliente y la prestacion simultanea de scrvicios. {45)

Por otro lado algunos autores consideran al factoraje como un

contrato cul genexls.

a}) por contener un apticipo de fondds = los clientes, un
estudio de mercado, la seleccién de clientes, la recopilacidn de
informacidén estadistica, en algunos casos el almacenamiento de
mercancias, el control de facturas y los servicios de contabilidad y
cobranza judicial y extrajudicial, (46)

by por no encajar en ninguna de las operaciones de créditoc que

se regulan en nuestro pais. {47)

Los autores a que hemos hecho referencia, y en virtud de que el
factoraje no estaba regulade por la legislacion, sc¢ esforzaron por
encontrar una tesis cSatisfagtoria sobre su naturaleza juridica.
Actualmente el factoraje es un contrato tipico, pertenecicuts 2 Yas

operaciones de crddito que regula el derecho bancario,

espacificamente la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxi-

{45) DBoneo Villegas Yy Barreira Delfino, op. c©it., padg. 183,
(46) Bollini shaw ¥y ¥oneo VYVillegas, Op. cit., pidg. 3314, -

{47) Bauche Garziadiege M., op. cit., pig. 306, - -
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liares de Crédito. Con dasatinada técnica, sus disposiciones se
incluyeron en dicha lzy, gque no regula contratos sino instituciones
de crédito. Pudo haberse incluido en la Ley de Titulos vy
Operaciones de Crédito como operacidn de crediic, o en el Cddigo de

Comercio como contrato mercantil.

Sin embargo, coincido con la opinidn de Arce Gargollo en gue
"la fiqgura tipica aun reguicre de un analisis de los elementos que la
configuran, l¢ cual nos ayudaria a determinar gqué mnormas de Gtros
contratos, o las generales de las obligaciones, son aplicables a las
omisiones legislativas, en esta case de la Ley CGeparal de

gorganizaciones y Actividades Auxiliares de Credite.

4.~ Marco Legal.

4.1. Nacional.

A continuacién se hara un breve analisis del contenido . 1%
Capitule IIX Bis relativo a las empresas de factoraje, de la -y
General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Criédito, al
cual en 1o sucesive y para efectos del presente trabajo 1le

denominaremos LGOAAC.

En nuestro andlisis y conforme a la LGGAAD, estudiaremos 1lo
relativo a las operaciones que pueden realizar las empresas de
factoraje, lo que se entiende como contratns de factoraje y su
definicidn, las modajidades del contraeio, ¢! obieto del contrato, las
cbligaciones de los clientes, las obligacicnes de las empresas de

factoraje, las particularidades de la transmisidén de los derechos de
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crédito en el contrato, y las prohibiciones a que estan sujetas las

empresas de factoraje. (48)

I.- Operaciones que pueden realizar las empresas de factoraje.

1)
2}

3}
4)

5)

&)

Celebrar contratos de promesa Jde factorais.

Celebrar contratos con los deudores, en los cuales la em- -

presa de factoraje se compramete a adquirir los dereches de

lps créditos a Yavor de mus clientes { acreedores de dichos
deudores ), en casc de aceptacion de estos tltimos, los - -
proveedores.

Celebrar contratos de factoraje financiero.

Realizar las siqguientes operaciones pasivas:

a) Obtener préstanos y creéditos destinadoes a la realiza~-
cidén de sugs operaciones y a la satisfaceién de sus -~
necesidades de liguidez.

b) Obtener préstamos y créditos; wmediante la suscripcidn -
de titulos de ¢rédito en serie y en masa, para su co=--
locacion publica.

c) Descontar, dar en prenda o nregociar los derxechos de -
criditn derivados de los contratos de factoraje.

53} Constituir depdsitos a la vista o a plazos.

Adquirir valores.

Adquirir bilenes mucbles e inmuebles, destinados a sus ofi-

cinas 0 necesarios para su operacidn.

(48) Reczel Lazslo, Op. cit., pag. 1202.
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7) Adquirir acciones de socledaden qua los prosten aeyvivios,
incluso inmobiliarias.

8) Prestar servicios de administracion y cobranza,
1I.~ ;Qué se entiende como la celebracidn de contraton do faclorsje ¥

Aguella actividad en la que mediante el contrato guo celobra la
emprasa de ractoraje financiere con sus clientes { personas finleas o
morales que realicen actividades empresariales ), la primera adquiera
de los sequndos derechos de creédito relacionados con proveeduria de
bienes ¢ servicios o ambos, cocn recur: 3 provenientes do  as
operaciones pasivas a que hicimos mencién en el inciso d) del pato

numero 1 precedente.
II1.~ pefinicion del contrato de factoraije.

Por wvirtud del contrato de factoraje, la empresa de factoraje
financiero conviene con el cliente ep adquirir derechos de crédite
que éste tenga a su favor, por un precio deterwinado o determinabla,
en moneda naclonal ¢ extranjera, independientemente de la fecha y la

forma en gue sSe pague.
IV.~ Modalidades del contrats de factoraja.
Se pueden pactar dos tipos de modalidades conforme a la LGOAAC,

1) Que el cliente no quede obligado a responder por el pago de
los derechos de crédite, irancmitidos a la empresa de fac--~

toraje financiera.
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2) Que el cliente quede obligado solidariamente con el deudor
a responder del page de los derechos de créditos trasmiti-

dos a la empresa de factoraie financiero.

V,~ Objeto del contrato de factoraje.

El objeto segun la LGOAAC, seran los derechos de crédito no
vencidos que se documenten en facturas, contra-recibos, titulos de
crédito y en cualguier otro instruments, documentlde ya sea on moneda

nacional o en extranjera, que acredite derechos de cradito derivados

de venta de bienes de servicios.
VI.- Obligaciones de los clientes.
Se establecen como obligaciones las siguientes:

1) Garantizar la ecxistencia y legitimidad de los derechos de
crédito a la celebra~ion dsl coptrato de factoraje.

2} Responder del detrimento en el valor de los derechos, - -
objeto de los contratos, motivado por el acto juridico gue
les dic origen, o seca la adguisicidn de bienes o servicios
u do ambas. Se establece una excepcion a lo anterior zon-

aistente en los derechos que estfan doucus

ntadas en titules
de creédito, =ungue en el contrato de facteraje se haya pac-
tade la modalidad de gue el cliente no haya quedado obliga-
do a responder de los derechos transmitidos & la empresa de

factoraje.
VIil.- Obligaciones de la eumpresa de factoraje financiero.

5e establecen como obligaciones las siguientes:
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1) Entregar al cliente los bienes gue el deudor devuelva con
motivo del acto juridico que dio origen a los derechos de crédito.

2) Al dar en prenda los derechos de c<ré¢dite gue hayan
adquirido, deberan copstituir dicha garantia en un contrate por
escrite. En este caso, el director general o el gerente general de
la empresa de factoraje podréd guedar como depositario de los
documentos.

3) Deberén obtener informacidén sobre la solvencia worzl vy
ecunoiicz de¢ 1os deudnres en los contratos de factoraje.

4y Deberén tener en cuenta en sus decisiones, preferontemente,
la liquidez y rentabilidad de las operaciones que realicen.

5) Deberan hacer el andlisis de los derechos de crédito que
vayan a adquirir,

6) Daberan suministrar al Banco de México la informacidr de
cardcter general que éste les vaeguiersa de sus operaciones, asi o mo

los datos gue permitan estudiar su situacion Financiera.

VIII.~ Peculiaridades de la transnrisidn de los derechos de crédito en

el contrato de frctoraje.

1.2 LGOAAC astablece on ciertos preceptous, cisrtas peculiaridades
a que habra que sujetarsc la transmision de los derecnos, algunas de
las cuales so comentaran en el desarrollo del presente trabajo en el

Capitulo numero 3 precedente, y qus consisten en:

1} Dicha transmisién comprenderd la de todos 103 derechos,
incluso los accesorios, salvo pacto en contrario.
2) La transminion surcira efectos contra terceros desde la

facha en quo la misma haya sido notificada al deudor. Sobre los
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efectos frente a terceros yaferidos, la LGOAAC propone cilertas
consideraciones:
a)‘ Formas en que la empresa de factoraje pueda llevar a cabo

la notificacidén al deudor.
- Mediante entrega del documento comprobatorio del derecho
en el que conste el sello relativo a la transmisién y el --
acuse de recibo del deudor.
- Mediante comunicacién por correo certificado, con acuse
de recibo, télex o fax contrasenados.

- Mediante notificacidn realizada pow fodatavia piblico,

Cabe hacer notar que las notificaclones referidas deben ser
realizadas en el domicilieo del deudor, consignade en el documento en
donde consten 1os derechos (facturas, etc.}, Yy podra hacerse con su

represzntante legal o con cualguiera de sus empleados o dependientes.

b Mientras no se le notifiqgue 2! deudor la transmisién, éste
podrad liberar su obligacidn de pago pagando al acreedor - -
original o al idltimo titular de los derechos de crédito,

c) El pago que realicen los deudores al acreedor original o al
ultimo titular, despues de recibir la notificacidn a que -
he hecho referencia, n2 los libera de 1a obligacidén de padgo
ante la empresa de factoraje.

3) No serd recesario que dicha transmision se inscriba en ningun

registro, 0 se otorgue ants fgdatario publico.

IX.- Prohibiciones a las que estédn sujetas las empresas de factoraje
financiero.-

La prohibiciones son las sigulentes:
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1) Operar scbre sus prcopias acciones.
2) Emitir acciones preferentes o de voto limitado.
3 Celebrar operaciones por las cuales puedan resultar deudo--

regs de la empresa de factoraje las sigulentos personas:

a) Los directores gencrales y los gerentes generales,
salvo que correspondan a prestaciones de caracter laboral.

b) Las comisarios propietarios o suplentes, estén o no en
funciones.

<) Los auditores externos de las empresas Jde factoraje.

d} Los ascendientes o descendientes en primer grade o

cényuges de las personas citadas en les incisos precedentes.

4} Recibir depésitos bancarios de dinero.

5) QLovgar fianzas o cauciones,

&) Enajenar los derechos de crédito al mismo ciiente dz21 que
los adquirlé, o a empresas vinculadas con éste o integradas en el
mismo grupo.

k2l Adguirir muebles, mobiliarioc o equipoe no destinados a sus
oficinas.

8) Realizar operacicnes de compraventa de orce, plata o con
divisas; con la excepcidén de operaciones de divisas relacionadas con
los financiamientos gue reciban o con lgs contratos de factoraje que
realicen denuminzdaz en monada extranjera.

9) Adquiriyr derechos de creédito a cargo de las subsidiar s,
filiales, controladoras o© accionistas de la propia empresa do
factoraje financiero: con la excepcion de instrumentos financieros

emitidos por instituciones de crédito.
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10} Realizar operaciones cn las que el cliente quede obligado
solidariamente con el deudor a responder del pago de los derechos de
crédite transmitides a la empresa de factoraje, cuando obtengan
préstamos o créditos mrediante la colocaciodn de titulos de crédito
entre el publico inversionista; con la excepcidén de las colocaciones
hechas en instituciones de crz2dito, en instituciones de sequros vy
fianzas o en sociedades de inversidn comunes de renta fija.

11) Descontar, garantlizar y en general otorgar créditoes
distintos de los expresamente autorizados en la LGOAAC.

12) No podran realizar las demdas operaciones que no les estén

expresamente autorizadas.

4.1.2. Acuerdo por cl cual se establece cl capital minimo pagado
con que deberdn contar las enmpresas de factoraje financiero.
(publicado en el Diario Oficial de la Federacidén el 19 de enero de

1990) .-

Se establece en dicho acuerdo que las enpresas de factoraje
financiero deberan contar con un capital minimo totalmente suscrito y
pagado de 5,000/000,000 (cinco mil millones de pesos UU/1UB). prara
tal efecto podrdn enitir obligaciones subordinadas convertibles
obligatoriamente a capital hasta por el 50% de dicho monto, que se
colocardn a un plazo de tres anos. Este acuerdo entré en vigor al dia

siguviente de su pu

4.1.3.Reglas para la operacion de empresas de factoraje
financiere. (publicado en el Diarjo Oficial de la ¥ederacidn el 16

de enero de 1991).-
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Las presentes reglas son muestra del impulso que las autoridades
desean darle a la participacién del factoraje en el sistema
financiero , propiciande el apoyo de los flujes de efectivo de las
empresas que recurran a jios secrvicius de finasnciamiento que prestan

este tipo de empresas.

Encontramos diversas disposiciones, entre otras las relativas a
capital minimo pagado de la ecmpresa de factoraje! a la integracién
del capiial contzble de la empresa ¥y al minimo gue debe mantener la
empresa on dicho capital contable; ius términos para computar como
capital contable ¢l impeorte de las obligaciones subordinadas: 1us
cutdndares maximos de los que no pedran esceder los grupos de activos
¥ operaciones causantes de pasive circulante vy los causantes de
pasivo contingente, establecliende monton y porcentajes; el mode en
que habran de copitalizar cus excedentes las empresas de factoraje;
la obligacién para las emprenas de [factoraje de  gropercionar
informacion a Banco de México, en relacidn can sus requerimientos de
éapitalizacidn: la infraccién procadente en caso de que ol Banco de
HMoxiuvo detecte faltantes en o) capital contable de las empresas: la
remisién a las reglas gun explida Bunce de Méxiceo para la celebracisn
dae diversas operacionos; adeomas 2 lan siguientes reglas, de oo

cuales extraomos ol contenldo por considerarlias de mayvor interés.

~ En ia regla octava, sc cstablecen las operaciones pasivas que
podran realizar las empresas de factoraje, dentro de las cuales se

encuentran:
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a) la obtencidn de preéstamos y créditos, ya sea de Institucio-
clones de Crédito, de Scquros o de Fianzas, nacionales o de
entidades financieras del exterior; o bien mediante la sus-
cripeion de titulos da credito emitidos en seria o en masa,
para eu colocacién pupriica.

b) los préstamos de proveedares para adgulrir actives fijos.

- La regla décimosegunda establece la importante facultad de las
empresas de factoraje de convenir la entrega de anticipos a sus

c¢lientes , en los contrates de promasa de factoraje.

~ Por otro lade la regla décimotercera faculta Taz empresas de

factoraje a delegar a terceros la cobranza y administracion de los
derechos de crédito derivados de los contratos de factouraje, lo gue
les estaba prohibido, cowmo ya seo expuso al comentar la parte relativa

de la LOAAC,

~ Par 1ltimoc las ewpresas de factoraje pedran  realizar
operaciones de refactoring financiero, conforme a la regla

décimocuarta.

Cxkz sedalar que las presentes reglas entraron en vigor al dia

sigulcnte de su publicacidn en ¢l Diario vricial 22 )a Federaciodn.
4.2. Internacional.-

El encuadramiento de esta figura en el marco legal intcrnacional
as relativamente escaso, ya que cuns oexpondremoes a continuacién  la
Institucidn Internacional para 1la Unificacidn del Derecho Privado

recohoce esta figura sin presentar un marco general de normas de
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operacidn. Por otro lado encentramos que 1as organizaciones de
empresas de factoraje en todo el munde, sobre tedo la denominada
"Factors Chain International" de Estados Unidos de Amdérica, de las
cuales se recibe apoye en México, a través de asociaciones como la

Asociacién Meud

cana de Empresas de Factoraje ( AMEFAC ), se sujetan
en operaciones internacionales al cdédigo de costumbres denominado,

“code of International Factorage Customs ( I.F.C. )".

Lo anterlor constituye la regulacion gue a nivel internacional
se puede encontrar con respecto a este tema. Consideramos gque en
virtud del desarrollo y evolucidén del [actsraje, en un fubturo ho muy
lejano encontraremos regulada especificamente la figura del factoraje

a nivel internacional.
4.2.1. Unidroit.-

Como menciona Laszlc feczei, la actividad internacional de 1las
empresas de factoraje ha apuntado claramente a ta posibilidad de
ausencia de regalacién del factoraje, lo gue va en contri de la
sequridad de las operaciones legales, ya que los contratos de
£actoraje en diferentes paises se han wolaborado conforme a a

estructura juridica disefada para necesidades cmontractuales diver:

En 1974 el Instituto Interpacional para la Uniticaclén del
derecho Privado, reconocid 1la necesidad de regular las operaciones
llevadas 2 cabo internacionalmente, en donde las empresas de
facteraje pudieran estar desprotegidas. Fue dal sentir de este

s

organismo internacional, que la incertidumbre causada por las

diferantes diposiciones legales nacionales, da mayor oportunidad a
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una reglamentacidn dnternacional uniforme del factoraje que a la
preparacién de reglas uniformes contenidas en una convencidn
internacional enfocadas a regular operaclones locales también,
Igualmente se <staklecid quz la dnica meta real en relacién con
operaciones internacionales Jde factoraje era sujetar a raglas
uniformes que scn Scoptadas en varios sistemas legales las cuestlones
de mayor importancia. El comite encargade de lo anterior, elaboré
uin proyecto da convencidén, mismo gque debié haber side formalizade

diplomaticamente en el afio de 1983,

De lo anterior se deduce que dicho proyecto no contiene reglas
detalladas del factoraje, se limita y hace mencidén a la libertad
contractual y reconoce el derecho de 1las partes a determinar 1la
legisiacion aplicable para efectos de su contrato, renunciando para
tal efecto a la Convenciodn. El derecho de excluir a la Convencion
como legislacién aplicable puede ser hecho valer no sole por las
partes en el contrato de factoraje, tambi#n puecde ser aludido por las
partes en un contrato de compraventa, en donde la empresa de
factoraje no tiene ingerencia. Picha convencidn esta destinada a
aplicarse a 1os contratos de facteraie bajo los cuales se convenga on
ceder facturas motivadas por una compravenca internacional de bienes
o servicios, tal serd el caso si los principales negoclios del

vendaedor de i

v <ervicios y de la enpresa de factoraje estan

situados en diferentes paises.

Otra cuestién interesante es 1la regulacion de la cesidn
contenida en el proyecto de convencidn que se comenta. Por ejemplo se

intenta reglamentar la cesidén futura de las facturas siempre y cuando
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éstas puedan ser doterminadas o sean determinables. En contra de la
voluntad coptractual Yy asimlilando dQisposiciones del derecho
norteanaricano, el proyecto de l1a Reqgla Quinta de la convencidi,
establece que la cesién a un factor serd efectiva aun cuando dicha
cesidn hava sido prohibida en el contrate de compraventa por las

partes respectivas.

Las cuestiones mencionadas, entre otras, <onforman en 11l
articulus, 2! oreovecto de convencidn, que constituyd el primer paso
hacia la uniformidad de 1la reglamentacidn = las contratos de
factoraje. Cabe senalar que dicho proyecto soa encuentra a la

disposicidn de los paises que descen suscribirla.
4.2.2, "Code of International Factoring Customs (I.F.C.)}".=~

El ordenamiento que analizaremos a continuacisn se aplica a _as
empresas de factoraje que scan miembros de la asociacidn denominada
Factars Chain International, dentrve de las cuales se ancuentran
varias empresas mexicanas de factoraje fipanciero, como miembros,
tanic barravias como no bancarias. Los preceptos ahi contenidos se
dividan en Disposiciones Geonerales; asuncicn del riesgo del crédito:
Obligacion de pago; Represcntacion, garantias y obligaciones
adicionales; Legislacion aplicable; Indemnizacion; Pagos  por
adelantado; 7Términos: Contabilidad, Informacidén y centraprestacion:

Incumplimiento del C&dige y Reforrmas al Codigo.

- Por lo que respecta a la parte general cabe mencionar a los
sujetos que intervienen en upa opcracién Qe factoraje interpacional,

que son los siguientes:
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El Vendedor.- Bserd la parte que emita la factura derivada de la
provecduria de bienes y servicios que preste,

El Doudor.- la parte que tienoc la responsabilidad del pago de
las facturas derivadas de la proveeduria de bienes y servicion,

El Factor Fxportador.— la parte que lleva a cabu la operacidn
de factorajoe <con las cucntas por cobrar bajo una ralacién
contractual.

E)} Factor Importador.- la parte gue cobra las facturas emitidas
por el vencedeor y cedidas al factor exportader vy que, sujoto a las
presentes costumbres, tieme la obligacién de pagar las cuentas por
cobrar que le fueron cedidas, y de las cuales ha asumido el riesgo de

la falta de pago.

Tgualmente se establece que en caso de incumplimiento en alguna
operaclidn internacional de factoraje due provogue la controversia
entre las partes, éstas se sujetaran para tal efecto a las reglas de
arbitraje de F.C.,I. Sec establece que las operaciones que estaran
reguladas por este coédigo, se restringen a cuentas por cobrar,
excluyenao para este efecto ventas derivadas de créditos
documentarics, documentos contra efectivo o cualguier verta realizada

an ereccivo.

De la parte relativa a la asuncion del riesgo del credito se
establece lo gue Yya hemos comentado, relativo a que el riesgo estd
sujoto a la aprobacion del factor importador de las facturas en donde
so¢ documenten las cuentas por cobrar. For oird 1adc sz cctahlese qua
51 una enpresa realizara el estudio corresponpdiente y asumiera el

riesgo respecto de la obligacién de pago de cierto deudor, el factor
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exportador debers canalizar a este factor importador, todas las
facturas omitidas por e! mismo proveedor y que tengan el nismo
doudor, con la oblingacién de informar de inmediato si se enterara que
la wnituaclon patrimonial  del deudor correspondiente  cambiara
radicalnente, Se¢ establece iqualmente que para efectos de la asuncion
dal riesgo, el racter impartador podra exigir ia presentacien deo la

siguiente documentacien:

- certificado de embarque, que compsucbe fehaciertemente que
la mercancia ha sido depbidamente embarcada para su trans- -
portaciin.

- documento dondce conste la formalizacion de la venta de | o~
nes o servicios.

- cualquier documentacion relativa al credito cedido.

La parte relativa a la obligacidn de pago establece obligaciones
para: ¢l factor importador, de las cuales mencionamos las de mayor

importancia:

El factor importador debera asumir el riesgo de la falta de pago
cn caso de gue los documentos por él aceptados no sean cubiertos por
el deudor en la fecha pactada en el documento correspondiente; en
caso de que cl deudor lleve a cabo el pago del todo o parte de la
douda, el factor importacor Jdabsrd a su vez pagar dicha suma al
factor exportador, al monmento de recibirla:; en el caso deo que el
deudor haya iniciado algun procedimiento de reclamacidén o demanda al
proveedor correspondiente, el factor importador no estari obligado a

realizar el pago ai factor expartador, informéndeole de la reclamacidn
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correspondiente; debera asistir y prestar su colaboracién al factor

exportador en caso de que s¢ contestara dicha reclamacion.

En la parte conducente de Representacioén, garantia y
obligaciones adiclonales, se hace referencia a las siguientes

obligaciones a cargo del factor importador y del factor exportador.

- Del factor cxportador.- Tendra la obligacion de garantizar en
nombre Yy vyepresentacién de su cliente, preveedor de bienes vy
servicios, la leyitinidad d&el crédito y la pbuena fe de su cliente en

cuanto a la existencia de su derecho, mismo gue cede al factor

Ademss e hace wencidn que para los efectos de la
operacién de factoraje el factor expertador representara al cliente,
vstando bajo su responsabilidad que la leyenda de la cesion

correspondiente conste en los documentos objeto de la operacidén de

factoraje.
- Del factor importador.- Tendrd la obligacién en el caso que
lo amerite, de demandar el page, en nombre propio o en

representacidén del factor exportador o el vendedor. En €l caso de que
el deudor incumpla el pago de su crédito y dicho crédito no haya sido
aprobade pcr el factor importador, éste tendra el derecho de exigir
las cantidades entregadas al factor expuriadsry como ndelantos del

pago.

~ De ambos.- lLas empresas de factoraje , ya sean en el papel de
importador o exportador tendran la responsabilidad de garantizarse la

informacién relativa a hechos o actos que pudieran dificuliar 1z



91

cobranza de las cuentas por cibrar, objeto de una operacidn de

factoraje determinada.

El contenido del cddigo de costumbres al hablar de legislz. dén
aplicable, estaklecs que a la cesién hecha del factor exportadeo. al
factor importador, se le aplicara la legislacion del pais del factor

importador.

En cuanto a la indemnizacidén aue las enpresas de factoraje se
deberan prestar, se establece que el factor exporﬁador pagara los
gasteos relativos a Jdarcchns vy cuetas de envio, transportacion, y
cualquier otro gasto gque se atribuya como responsabilidad del
vendedor; asi, el factor importador asumira aguellos gastos
relacionados con cobranza incluyendo honorarios de abogados y demas
gastos necesarios para la solucidn de reclamaciones, quejas o falte

de payo.

cabe schialar que unicamente se establece , en relacién con los
pagos adelantados, que éstos podran darse bajo solicitud del factor

importador y atenidos a la discrecion del factor importador.

Respecto ae lius

rminos utilizados en este ordenamiento, se
establece que cuando z¢ habla de dlas, se entanderan como tales diae

naturales.

Por ultimo cabe considerar que las disposiciones comentadas
tienecn una aplicabilidag cunstants en operaciones de factoraje
internacional, ya que las legislaciones locales de los varios paises
en donde se lleva a cabo el factoraje no son especificas. En el

caso de México, como se puede observar, una legislacién o costumbres
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supletorias es la emitida por este tipo deo organizaciones, gue
aglomera empresas de factoraje de todo el munde, las cuales se

relacionan entre si por las mismas necesidades de un [financlamiento

de este tipo.
6.~ Mecénica Operativa .

La operatividad del factoraje que comentamss a continuacién, es
vista desde un punto de vista muy general. En la practica existen
diversas modalidades como resultado de las necesidades y exigencias
del mercado financiero. Dicha operatividad varia en cuanto a los
sujetos, lus dorvmentes necesarios para el runcionamionfo Qe la
misma, atendiendo a si se trata de operacivines nacionales o
internaciorales, etc. Para un mejor entendimiento de lo anterior, a
continuacién analizaremos la mecdnica operativa de cada una de 1las

operaciones referidas.
5.1. Nacional

Agtes de realizar una opcraciéon de factoraje, es necesario
establecer ciertos criterios para iniciar la captacidén de clientela.
Debe tomarse en vuenta la solvencia y moralidad del cliente, si se
trata J¢ uwna  empresa, adicionalmente la de sus directives; la
aceptaci¢n gue el producto goza en el melcads; su  situacién
econdmica, asi como los controles técnico-administratives internos:
inventarios y 1os produntos de linea y especificos. Por otro lado
debard realizarse un analisis detallado de la contabilidad de ventas,
siendo éste un elemento esencial de  julcio, orientado a 1la

clasificacidn de los compradores.
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Los anteriores elementos son de utilidad para la empresa de
factoraje, ya que conociéndolos podra abstraerse de las condiciones
de venta de sus clientes v sus deudores, ademas podra determinar si
la operacisdn de factoraje le sera de utilidad: conocer si  la
situacién econdmica de sus clientes es de amplios mardenes, do tal
manera de que no sc deriven de ella situaciones ilnconvenientes para

12 misma empresa de factoraje.

Cuando la empresa dz factoraje reciba la solicitud de una
operacion, proucséerad 4 vealizar una investigacion de credito de guien
fuera a resultar deudor de la misma; o sea el comprador de la
mercancia, de tal forma que se allegard de informacién relativa a la
solvencia, moralidad, situacion ecconomica, volumen de negocios etc.,
en general infeormacién que permitird conocer la magnitud del riesgo

que habra de asumir.

Una vez realizado lo anterior, se firma el contrato respectivo

entre la empresa de factoraje y el proveedor de bienes y servicios.

Siguiendo con 1la operacion, la empreca de factoraje recibira
diversas [octurae emitidas por su cliente, a través de la cesion de
las wisnas. Generalmente la empresa de factoraje comprucia 1z
legitimacién de esas facturas con las correspondientes ventas de su
cliente, para lo cual sclicita, ademas de la factura donde se heva

deocumentado el crédito cedido, la copia del pedide que le ha (oo

origen.
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Dicha verificacion comprende el examen de todos 1os elementos
en relacioén con el importe, forma de pago, fecha de vencimiento,

medio de envio etc.

Asi , una vez aprobado el deudor ,cn cuanto al ricugo que 14
empresa de factoraje estd asumiendo, ésta calecula el importe de 1la

factura cedida y las cantidades correspondientes a su comision.

Como contraprestacidén por sus servicios, la empresa de factoraje
cobrard una comision apiicada al importe de las facturas cedidas por
el cliente. La cuantia dc la comisidn correspondiente se calculard cn
funcién de una serie de clementos consistentes eon 1la colidad de los
compradores, el voluren y la frecuencia con que el cliente realiza
operaciones de factoraje con la empresa, el importe medio de tales
facturas, el periodo medio de vencimiento de dichas facturas; miswas
que repercuten en el costo del servicio. Ademas de la comision
correspondiente por los servicios administrativos del factoraje como
investigacidn crediticia, de mercado, control de cobranza etc., se
considera el ceosto gue se deriva de la aceptacidn a cargo de 1la
cmproea de factoraje de correr el riesgo de insolvencia del deudor

correspondiente. Por otroe lado se considera 1ia

financiamiento, en casoc de que el cliente requiriera
credito en forma inmediata, mediante los adelantos dque hada de los
documentos en cuestidén la enpresa de factoraje. En este caso no se
calculara un porcentaje del importe de ias fz2cturas sino una tasa de
interés anual, calculada sobre la base del monto del crédito y del

plazo correspondiente.
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Pcr ultimo al vencimiento del crédito la empresa de factoraje
cobrara al deudor el monto del crédito. En caso de falta de pago del
deudor, 1los perjuicios correspondientes afectaran unicamente a la
empresa de factoraje, quicn asumié el riesgo comentado. Hay ocasiones
en que la empresa de racluraja ncgocia con el deudor el pogo del
adeudo, solicitando la colaboracién de su cliente sin responsabilidad

para éste de los resultados que se obtengan.

5.2 Internacional.

Pava 132 ctectes de esta punto nos referiremos a la empresa de
factoraje de exportacidn como "factor exportador", y a la empresa de

factorajne de importacidn como “factor importador™.

Como ha quedado establecido, en la operacion de factoraje
internacional, la relacion proveedor-empresa de factoraje-cliente, es
substituida poxw proveedor~factor exportador-factor inportador-
cliente. Para esclarecer esta operacion, tomareiwos cl modelo
operativo de una ecmpresa de factoraje filial de una institucion de

crédito mexicana.

Lz creoracien de importacidn consta de tres fases:

1) Contratacidn y auterizacion de linea de crédito:
a) El exportador, provecedor de bienes y serviclos en el -
extranjero, entrega datos de sus clientes importado-

. lmportadores 21 factor exvortador.
b) El factor expertador a su vez solicita al factor im- -

portador 1la aprobacién de una linea de crédito,
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) El factor exportador solicita al factor importador -~ -
{ filial de un banco mexicano } y le entrega los docu~
mentos, materia de la operacion de factoraje, para el
estudio correspondiente.

a) El factor importador referido resuelve el otorgawients
del crédito al factor exportador

Notificacion:

a) Constancia del pedido de mercancia entre importador y
sapertador.

b) Envio de mercancia entre importador y oxportador.

c) Entrega de documentos de embarqgue y N.T.R. {(notific,-
tion and transfer of receivables) del exportador a. -
factor exportador.

[<}] Envio de la documentacion arriba mencionada al factor
importador mexicane.

i) E1l factor importador entrega dichos documentosr al im-
portador.

Liguidacidn:

ay A1 wvencimiento el impertador paga al factor importa-

7 dor.

b) El factor importador realiza una transferencia de fon-
dos al factor exportador.

c) El factor exportador liguida al exportador sus cuentas

por tobrar.

La documentacidn requerida en operaciones de importacion cs la

siguientes
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- Estados financieros de los ultimos tres ejercicios, el ultimo
de los cuales debera tener una antiguedad de seis meses, o en su
defecto se deberd presentar el del ejercicie parcial reciente.

- Escrituras en donde consten el acta constitutiva de las
empresas y los poderes de quienes las representan.

-~ Solicitud de crédito proporcionada por la empresa de factoraje

mexicana, debidamente regquisitada.

La operacién de exportacidn igualmente consta de tres fases:
1} La contratacion:
a) El exportador mexicanc entrega daios Jde 5Us compra-~
dores al factor exportador mexicano.
) El factor exportador referide solicita la aprobacién
del crédito al factor iwportador en el extranjero.
¢) - El factor importador extranjero informa de la resolu-
cion del creédite al factor exportador mexicano.
d) Se elabora y se firma el contrato entre ¢l factor ex-
portador mexicano y el exportador mexicano.
2) Notificacion y anticipe:
a) constancia del pedido de mercancia del importador al
exportador mexicano, proveeaor.
b) Envio de mercancia y facturas enbre ambos.
c) El exportador mexicaneo entrega al factor exportador
nexicano los docurentos de embarque y "H.T.R."
4) El factor expouviador medicane envia los documentos
citados al factor importador.
e) El ftactor exportador mexicano paga el anticipo co-

rrespondicente al exportador mexicano,
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£) El factor importador notifica las cuentas por cobrar

al importador.
3) Vencimiento:

a) El importador extranjero, liquida el monto de la fac-
tura al factor importador, quien a su vez transfiere ~
los fondos al factor exportador mexicano.

b) El factor exportador liquida el importe remanente al -

exportador mexicano.

I.a documentacidén requerida en operaciones de exportacién se
reduce a los datos de los compradores extranjeros, para gue de esta
forma se envie la documentacidén al corresponsal correspondiente del
factovr exportador mexicano, para que esté en posibilidades de ofrecer

esta operacion ai importador extranjero.

BEste servicio es prestado por empresas de factoraje mexicanas
como apoyo a las importaciones y exportacicnes mexicanas. En caso de
gque se trate de un importadcr mexicano, se gestiona la compra de
cartera de cuentas por cobrar de empresas sin recursos a empresas
importadoras gue sean sujetos de creédito, y se garantiza el pago a
los cxportadores en caso de insolvencia del importador. En caso de
exportacion la enpresa de tfactoraje mexicana compra sSin  recurso
facturas y documentos de embarque a empresas exportadoras mexicanas,

cuyos conpraderes sean sujetes de crédito para dicho factor

Para la prestacidon de este servicio lcs empresas de factoraje
generalmente estan inscritas en "Factors Chain International",

agrupacion de empresas que Ya hemos mencionade a lo largo de ecte
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trabajo, que es una cadena mundial de factoraje gue agrupa a 93

miembros en 37 paises.

En este tipoc de operaciones, ademds del importador Yy el
exportador, intervienen dos empresas de factoraje, una en el pais del
importador actuando como factor importador y otra en el pais del
exportador, actuande como factor eyportader. ElL riesqo siempre 1lo
asumira el factor importador, por el importador, por lo que siemp::

serd necesarioc gus oot

un estudio del crédito para que -

factor importador decida hasta que monto tomard el riesgo.

Las personas a quien va dirigido esta mwodalidad son aquellas
personas fisicas o morales gque realicen actividades cmpresariales,

industriales, comerciales o de prestacidn de servicios.

Las operaciones que realizan algunas de 11as  eompresas de
facteoraje, filiales de instituciones de crédito, raquieren que las
operaciones sean a corto plazo (maximo 90 dias), de ser un plazo
mayor sc¢ analizara el negocio caso por caso; que las cuentas tengan
cardcter repetilive; gue sean originadas por suministro de mercancias
o de prestacidén de servicios; que el estudio de crédito que s
realice al importador se apegue a las politicas establecidas para el
efecto, y que el importador contacte con su proveedor para hacerle
sabel s5u deseo de utilizar factoraje, a fin de que este a su vez
pueda iniciar el tramite solicitdndole al factor exportador, auien

fungira como corresponsal del factor importador.

Los requisitos minimos que la genecralidad de las empresas de

factoraje solicitan se reducen a gque se hagan los tramites
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correspondientes con el factor importador, para gque éste asigne una
linea de creédite al importador. Las grandas empresas de factaoraje
establecen un monto minimo pars las solicitudes de dichas lineas de
crédito, la cantidad de 50,000 DLS U.S. Cy o el eguivalente en otra

nmoneda.

Los pagos hechos por el inmportador seran:

]

~ En moneda nacional, las empresas de tfacitoraje deneralmente se
encargan de hacer la cowmpra del tipo de moneda al gue se haya pactado
la operacidén, asi como la transferencia.

~ En el tipo de moneda en que se haya pactado Ja operacion, en

este caso la enpresa de factoraje Unicamente se encargard de realizar

la transferencia.

Las tasas de interés se caracterizan por cobrarse sobre el
anticipo que se le da al exportador. Dicha tasa se cobrara de acuerdo
al tipo de moneda que se haya pactado para hacer los anticipos. Puede
ser una tasa de intexrds zn Aolares, en donde la base serd de acuerdo
a la tasa prime gque «sté vigente en el momente, o blen puede sei
nmoneda nacional en cuyo caso generalmente se parte de una basc

cetes.

Cabe senalar que cuande seé trata de importadores mexicanos, se
solicita la autorizacidn del departamento de crédito del banco del
cual 1la empresa de factoraje es filial, guien lo otorga <¢on base en
los resultados obtenidos del andlisis oe cradito gque se realizd al

importador. cuando se trata de exportacion mexicana, se requiere de
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la autorizacidén gque otorga el factor exportador con base en el

estudio realizado al importador extranjera.
5.3, Beneficlos.

Una vez que ha gquedado establecido y definido el factoraje,
haremos mencién a los diversos beneficios que su utilizacidén

representa, ademds de las ventajas ya citadas con anterioridad.
Los beneficios son los siguientes:

- Operar como seguro de crédits, urando al cliente ¢l cobro

de las facturas.

~ Oterga crédito a los comerciantes mediante los adelantos de
sus facturas por cobrar sujetas a factoraje.

- Se ocupa del cobro de las facturas y con ello evita problemas
de carters vencida.

- Simplifica la contabilidad del cliente, encargandose de 1la
parte contable de los deudores.

- Es una manera de conocer mejor a lus deudores, definiendo si
es conveniente o no seguir celebrando operaciones con ellos.

~ Efectua los esiudiczc 22 mercado para la colocacion de los
‘bienes © servicios guc presta el comerciante, industrial o
fabricante.

- Presta asesoria para el cliente en relacioén con la mejor forma

su dinero.

Por lo que respecta al factoraje dez exportacidn, encontramos ios

siguientes beneficios:
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~ La solvencia de los deudores es investigada por analistas
profesipnales gque conocen su mercado local.

~ El tiompo y dinero utilizado en cl proceso de cabranza puede
ser utilizads on otras actividades productivas.

- Las empresas pueden exportar en cuenta abierta cen 1la
segurided total de hacer efectiva la cobranza.

- Las empresas obtienen ahorros en gastos de comunicacidn.

- La empresa recupera el 100% del importe de su factura en czso
de insolvencia del deudor.

~ Mejora el flujo en efectivo de la enmpresa.

- Las empresas reciben apoyos de departamentos legales que

ayudan a resolver las disputas comerciales internacionales.

Los beneficios en la operacidén de importacidén son los

siguientes:

~ Facilita operar en cuenta abierta, eliminando el uso de¢ cartas

de crédito.
- Mejora las condiciones del pago.
-~ La empresa eobriene informacion oportuna de sus transacciones.

~ Apoyc de asesores 3 las empresas que les ayudaran a wejora

“

sus condiciones crediticias.
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CONCLUSIONES

la.- El Factoraje nace al final del sigle XIV y a principios del
siglo XV en el auge de la explotacidn y colonizacion del Nuevo Mundo,
realizada por Espana, Portugal, Francia ¢ Inglaterra, aunque su Cuna
se puede encontrai en la industria lanera de la capital de éste
ultimo pais. Dicha operacion consistia en la distribucion de
determinados productos en las colonias por las incipientes empresas
de factoraje, 1o que hacian anticipando un porcentaje de la ganancia
al proveedor europeo, y absorbiende el riesgo de lo que significaria
cobrar posteriormente en el mercado coloniai. El factoraje oo una
institucidén que dada la cvolucién comercial de la humanidad a través
del tiempo, a su vez ha evolucionado satisfaciendo una de las
principales empresas en la actualidad, el comercio, comno eslabon ya
no sélo entre personas o pueblos o naciones o estados, sino entre los
blogques comerciales gue constituiran una economia mundial mas

sficiente, mas demandante y probablemente menos compleija.

2a.- Por ser una institucion de financiamiento novedosa en nues:co
pais, desarrolliada en la practica comercial anglosajona, el
Factoraje aparece recientemente reguiaaoc por ¢l Derechn Bancario,
especificamente en la Ley General wue Ouganizaciones y Actividades
Auxiliares de Crédite. Con desatinada técnica legislativa sus
disposiciones se incluyeron en dicha Ley, que no reguia contraotos
sino Instituciones de Cr2dito, cuznds pudo haberse incluide en la Ley
de Titulos Yy Operaciones de Crédito como operacion de creédito, o en

el Codigo de comercio como contrato mercantil.
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Ja.- La naturaleza juridica que correspinde al Factoraje estd
compuesta por 2l contrato de compraventa y el de cesion de derechos
principalmente. Es un Contrato Tipico pertencciente a las operaciones
de creédito, en virtud de que se encuentra regulade dentro de nuestra
legislacién en la Ley General de Organizaciones y Actividades
Auxiliares de Crdédito; es un contrato Mercantil en virtud de que su
objeto principal es un fin comercial, por lo gue se presume gue es un
contrato celebrado entre comerciantes, Yy porque ce trata de una
operacién celebrada por bancos u organizaciones auxiliares del
crédito; es Definitivo porque contiene la voluntad presente de las
partes y no propone su concrecién hasta la celebracidn de un nuevo
acuerdo; de tracto sucesivo ya gue su cumplimiento se prolonga en
el tiempo; bilateral, pucz produce derechos y obligaciones para 1las
dos partes; oneroso, ya que los provechos Yy gravamenaes son
reciproceos; conmutativo, porgue los provechos vy gravameues son
ciertos y conocidos al celebrarse el contrato: principal, puesto que
su existencia o validez no depende de una obligacidn precxistente,
tiene cxistencia por si wmismoi consensual, on tanto se perfecciona
por el mero consentimiento de las partes, para su validez no requiera
de feorma impuesta por la ley, aungue generalmente sc celebre por

escrito y muchas veces sea un contrato de adhesisdn.

4a.- ElL I.F.C., Code of International Factoring Customs, constituye
en la practica una regulacion del Factoraje y su base normativa
internacional. Es emitido por la asociacién denominada Factor Chain
International, misma que tienc como objetivo aglomerar empresas de

factoraje financlero para lograr uniformar esta operacién a nivel
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internacional. Para satisfacer las necesldades del mercado comercial
es nhecesario que surjan nuevas organizaciones, para asi alentar el
desarrollo del factoraje otorgando ras seguridad en este tipo de
operaciones y participando de manera importante camo una herramienta

de financiamiento para los bloyues comerciales mundiales.

S5a.~ Una definicién del Factoraje que puede calificarse camo
adecuada ¢S5 la guc establece la Ley General de Organizaciones y
Actividades Auviliares del crédito, que expresa qQue psr virtud deal
contrato de factoraje, la empresa de factoraje financiero conviene
con el cliente en adquirir derechos de creédito gue éste tenga a su
favor por un precio determinade o determinable, en moneda nacional o
extranjera, independientemente de la fecha y 1la ferma en gque se
pague, siendo posible pactar cualguiera de las modalidades

siqguientes:

aj Que el cliente no quede obligado a responder por el pago de
los derechos de credito transmitidos a la empresa de facto-~
raje financiero; o

b) Que el cliente guede chligado solidariamente con el deuvdsr,
a responder del pago puntual y oportuno de los derechc: de

crédito transmitidos a la empresa de factoraje financie. .

6a.~ El dar a conccer las ventajas y desventajas del factoraje y an
regulacidn en la legislacion mexicana favorece la comprension de su
manejo en la actividad financiera de la que son participes nuestra
sociedad y los sujetos que la integran, tanto en el amkito nacional

como en el internscional. El factoraje es el mé%odo contemporinec de
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financiamiento que presenta mayor eficacia en la obtencidn de
liquidez, dgada 1la versatilidad de los servicios financieros vy

administrativos que lo caracterizan.
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