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INTRODUCCION.

Desde tiempos remo
ras de la antigiiedad, ha existido la‘activida
tre los integrantes de los niicléos: ‘

mencionada actividad, como todo;

embargo ésta fué evolucionando!

". en donde ‘es sumamente compleja

mercial nacional o internacion

que se tieneique

quedaréd en ei,cintér

gran produccién textil 'que ésta tenfa po
volucidn Industrial, fud’un

ra poder exportar haciala



ado, ya que al ser una . figura extrénjéré;

su inclusion en 1a legislacién mexicana y su aplicac16n  en“

dan lugar a incontables’  si

"los émbitos flnancieros.

'Eniel presente trabajo tendremos - oportunidad

'dejar en claro los aspectos de operacion, regulacién oficial

Y dar alguna posible solucion a algunos problemas gue se pre




se convierte en una figura altamente positiva. El ' seqgundo:

aspecto es que, puede llegar a ser una figura'un'taﬁto:péll;

grosa cuando es manejada o entendida errdneamente po#vlbs'g

pecto positivo es predominante.

4.- pefinitivamente,” la’ impla

mis de financiamiento a las empresas prestad

ras de bienes y servicios.



FACTORAJE,SU

. CAPITULO I:

rtado se expondra 10 relativd
actoraje’en 1a antxguedad , para. poste-
o re at vo al Derecho Anglosajén , en el

cual propiamente podremos encontrar el origen del ' factoraje

El segundo apartado, tratari del factoraje vy
su“historia en el Derecho Espaiiol, es relevante sefialar que
‘el factoraje en Espafia entrafia cierta importancia para nues-

tro pafis, pues si bien es cierto que el origen técnico y o-"




pera;ivnvtlene su éntecédente‘en el Derecho Anglosajoén, tam-
bieﬂ;lofésréue’dadayla relacién histérico - pdlitica de - Mé-

xiéé‘con Espafia. durante la conquista did origen a‘ que’  esta '
"Eigﬁra tuviera una aplicacién real en nuestro,pais en virtug:

) de 1a relacién comerc1al que la Madre Patr;a sostenia cpn?r

sus . colonxas en general y con 1a Nueva Espana en particular.

traba:emos de esclarec . de manera sencilla el como y el por. .

que del factoraje entre nosotros,—como ha onluc{onado 5'e1

factor en Mexico, abarcando ‘desde ‘los primeros tiempos-de:la
‘activxdad comercxa;,’ha 3 los tiempos’ acbuales, en dondg re

cientemente se le ha reconoc1do Y regulado en un cuerpo le—r

gal como: 10 es 1a Ley General de Organizaciones y Acb1v1da—;

des Auxiliares del Credito._




cha exacta de ia éparicfén del factaraje; el antecedente mis
remoto.’ qgue es cononido se encuentra descrito en 1a Biblia b%
dicho de'manéra més propia en interpretaciones de la misma ,
eépecifieamente en el Talmud, en donde ya se describe auna:

especié def"agente“ que se dedica a contratar algin tipo de-

HEroio a nombre de un. tercero. Generalmente este agente-era:

un viajero: que* aprcvechando sus frecuentes viajes, realizabaﬂ

. los negocias que le eran encomendados. una vez ejecutados

aste:

ilosfpgdpios; Lpo de relacién era. emlnen:e ente ‘r

 da“en base;

pues; 1

t:adtuhl de

(Y1) eET. Tésiﬁ Escue.

(2). 1dem.




4.

Doscientos cuarenta afios Aﬁtés dgiCristo, sen
Roma ya era conocida la figura juridica dei'faé£6£aﬁe.;" ,;}
correspondiendo en sus rasgos mds sustanciales a ié del ins-
tintor.”(3). Mantilla Molina indica que en el antiguo Dere-
cho Romano la accién instintoria permitfa reclamar al dueﬁo
de una negociacién mercantil, el cumplimiento de 1as.ob11ga-
ciones contraidas por la persona que se habfa encargado de

administrarila.

Los romanos conocian a un agente encargado de
"facer" {proveniente del verbo facere, que significaba: ha-~
cer-:cosas) encargos por cuenta de otro. Nos parece importan-
te hacer notar la diferencia que existe entre esta actividad
y 1la que se producia por la realizacién del contrato de man-
dato, pues éste implicaba un contrato especifico, y el factg
raje no, pero la diferencia mds notable consiste en que el
factor no era un mandatario sino que era un ayudante, o auxi
liar del hombre de negocios; ademis con el tiempo, el factor
fue evolucionando y creciendo por su cuenta hasta convertir-

se a su vez en comerciante.

(3). Mario Bauche Garciadiego. Operaciones' Bancarias. p. 302



DERECHO  ANGLOSAJON.

‘EY Derecho Anglosajén es muy importante, dado

'que es ahi, ek Inglaterra y mds propiamente dicho en Londres
ken donde nace el factoraje moderno. Raymond Redgers nos dice
‘que 1a Blacvell Hall en Londres, que estaba dedicada a la in

dusprial{zacipn de la lana hacia 1397, se considera general-

mente omo;el,lugar de nacimiento del factor comercial. (4).

Poétefidrﬁente, en los siglos XVIIy XVIII el EactoraJe cb#

para convertxrse en u '_

mienza a ser utilizado con frecuenc1a

Saiida para la produccidén excedente de.In-

en esta etapa de

riﬁcibalmente en el ramo textil;

rlstiqas‘de 10 que en nuestros dias se conoce como comisio-

nistas’

(4). cfr. Mario Bauche Garciadiego. Operaciones Bancarias.
. p. 303.




Durante el siglo XViI, los medios de transpor
té que existfan, ademis de lentos e inseguros eran poco ade-
cuados para la exportacidén de mercancfa hacia lugares fuera
de Inglaterra por lo que los fabricantes que deseaban vender
sus productos fuera del lugar donde se encontraban, para so-
lucionar el riesgo que representaba la venta de sus ‘mercan—
ci{as, siguieron la prdictica de embarcar su produccién en con -
signacifén a un factor, que generalmente se encontraba muy.
cerca del mercado potencial para la venta; el factor SE 'éh:V;
cargaba de vender la mercancia, del cobro del producto de la‘
venta de la misma y de remitir este ﬁltimp al fab%iﬁanfe_que‘

"‘1a.habia hecho el encargo, una vez que el factor hubiera des

contado la comisidén por sus servicios pactada de antemano.

En el sigle XIX, a partir de la Revolucidn In
dustrial, contindia con mis fuerza la expansién del factor dg
bido a la necesidad de ampliar los mercados a consecuencia
dél gran incremento en la produccidn, principalmente de la
industria textil; se busca contratar a un agente que cologue
las mercancias en regiones lejanas, y que ademds se responsa
biiicé de la solvencia econémica de los compradores de aque-
llos lugares remotos, a cambio de una comisidn = que era paga
da por el productor contratante. El desarrollo del factor mo
derno en Inglaterra, lo tenemos expresado claramente por 1la

historia de una industria textil en plena expansién.
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) A mediados del mismo sigleo XIX prosigue la ex-
pansién del factor Yy se extiende a Estados Unidos, aprovechan
do ‘la demanda de productos principalmente textiles como ya di
jimos; es aqui en América en donde surge con gran auge la in-
dhstria textil, misma que se topa con enormes problemas finan
cieros; el factor comienza a prestar su ayuda a la naciente
industria estadounidense, soluciocnando en gran medida los tro
piezos econdmicos que representaban para ella adelantar dine-
ro contra la mercancia expedida al factor antes de 1la . época
fuerte de ventas, garantizando as{, el crédito de los compra-
dores y a la vez haciendo adelantos.a la fiabrica contra'ésig; 

nacién de recibos.

En el siglo XX, a principios, el factor aban¢g
na su funcién de comisionista, para especializarse en cuéstig
nes crediticias, proveyendo a su clientela de diversos servi-
cios financieros que iban desde anticipos sobre ventas hasta
adelantos de crédito sobre el producto terminado. La activi-
dad del factor se realizaba como un auxilio al comerciante,
sin embargo con el crecimiento de éste y al convertirse en u-
na empresa, el factor fue desplazado por une nueva estructura
de ventas gue estaba conformada por dependientes que no eran
auxiliares propiamente, sino mds bien eran empleados directos
de la empresa, también tuvo mucho que ver el que las empresas

crecieran y con ello hubiera una apertura de sucursales y a-



_Qencias para 1a distribuciéﬂ:de?su pfodhccién,_

El factor, necesariaﬁente tuvo que dar un giro
en ‘sus actividades para sobrevivif a la exclusién de que era
objeto, es as{ csmc deja de ser un especialista de servicios
y aprovechando toda su experiencia, se transforma y sé dedica

- al ‘desarrollo de diversas técnicas financieras, administrati-
..vas y contables todas ellas en beneficio exclusivo de sui’
clientela. Hacia 1950 se sofistica aiin mds la figura y se mo— 
derniza al imitar a los americanos en la compra de - facturas,
en el desempefio de la contabilidad y en las funciones dé  eg,'

branza.
FACTORAJE AMERICANO.

El origen del modelo americanoc del factoraje,
se sit@a en la costa este de Estados Unidos de América, prin-
cipalmente en la Colonia de Plymouth, en donde se crearon SoO-
ciedades dedicadas a la importacidn. Dada la gran distancia
gue -separabal1os mercados, se origind una gran demanda de los
servicios prestados por el factor, siendo de tal importancia
su actividad que liegd a ser imprescindible en la actividad
comercial. En América, el factor se encargaba de distribuir
mercancias y cobrarlas, y pronto tuvo la posibilidad de vender

mis de lo que el industrial podia producir, la colonia resul-



'speéializado; éste'miémb

) ,si coma el factor se ,espec1aliza e

partir de entcnces empieza 1a expansio

‘i;g sale del campo textil,

?ciaﬁ del mundo financiero.

:(5). Dentro de la historia del factozaje
¢ cen tres tipos del mismo, a- saber:

. Factoraje Colonial: E5 el que se realxzaba " con ‘ﬁgpégncigs :
.. procedentes del viejo Continente. R o
i - Factoraje 01d Lina: A principios del siglo XX, se dibuja (u-
na mutacidn en las actividades del factor para especializar
se en cuestiones financieras.
Factoraje New Style: Mismas actividades que el anterior pe-
ro mas especializadas.
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B. : DERECHO. ESPANOL:

La ascendencia de:ios\factotes espaﬁoleé, se
encuentra desde el momento en e1 que parcieron vlos‘ grﬁndes
viaJeros en busca de nuevas rutas para 11egar a oriente. Bi-
en fuera en aquellas lejanas tierras orientales, o en la Ame

', el Eactor ya exiscia en. e

rica recien descubierta por err

sa época, pues precisamente," ausa’ de esos viajes fue el

buscar nuevos mercados poten‘ fuera‘ para

mercancias espafiolas,. ‘o para adquirir productos exoticos der

las tierras visitadas.

Estas exploraciones trajeronlparéy Eéé;ﬁa al
descubrir y colonizar América no sdlo la adquisicidn de tie-
rras enormemente fértiles, sino la posibilidad de acrecentar‘
su comercializacibén debido a la gran cantidad de productos
no conocidos en el viejo mundo, y que existian en cantidades
ilimitadas listos para su exportacidn. Como es sabido, toda
colonizacién trae consigo mucha actividad comercial, debido
a la exportacitn e importacidédn de productos, y en este caso
dada la lejania de las colonias americanas de la Madre Patria
fue necesaria la inclusidén de un intermediario, que pudiera
realizar en uno de los tantos viajes hechos a tierras ameri-
canas, a nombre de terceros, la compra venta de los produc-

tos encomendados
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La principal oblxgacion y funcibén de los fac-

‘la: de vender ‘1a mercanciaque estaba bajo su respon-

"de obcener la ‘mayor ventaja ‘posible en
‘_ ondiciones. ademads de custodiarla siempre
realizara la venta, o si se trataba de com-

hubiese sido entregada a su duefio.

‘ESta‘opgraciﬁn realizada por el factor,.era

'_:cho por. el ‘tercero; .los clxentes,

: el-derecho de elegir a su clientely \ién cafa sobre.
su responsabilidad la solvencia, tanto economica como moral,
de 1a misma:; ademds también’ benia como prerrogativa, elegir
las condiciones en las que debe;ia llevarse a cabo la compra
venta; también quedaba a sﬁ'e1ecci6n el precio de 1a opera-
cién, procurando obtener siempre la ventaja tanto en la ven-
ta como en la compra,pues esta era una cuestidn que determi-
naba, en mucho, el prestigio del factor; por filtimo, tenia a
su cargo la cobranza del precioc de la operacidn, para poste-
riormente entregarlo al principal, una vez descontada la comi
sidén fijada por la prestacidén de sus servicios, y que depen-
dfa en gran medida del riesgo que hubiese implicado la realf

zacién de la operacidn, y claro, del prestigio del factor.
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Finalmente, seflalaremos que el factor tuvo u-~
na evolucidén muy parecida a la de su homdélogo inglés, y que
no hay nada mds que agregar a este respecto, dado el origen
ﬁetamente inglés de casi toda la historia, los tecnisismos, y
la forma de operacidn. Lo cierto es que el factoraje espafiol,
sirvid para darle un gran impulso a la economia espafiola gra
cias a que por su conducto, pudo ser transportada toda 'la ri
queza explotable que existfa en el Nuevo Mundo, principalmen
te la minerfa, y a gue también por su conducto pudiéron ' ser
exportados 1os pocos y malos productos espafioles a las colo=:
nias americanas. Es el factoraje uno de los principales cau-
santes del éxito de la conquista espafiola en América, y del
enriquecimiento total de Espafia durante la Colonia; es triste
reconocer, que mientras en Inglaterra se preocupaba el factor
porque la Colonia progresara através de la prestacidn de sus
servicios, en Espafia s6lo se pensara en la explotacidn de 1la
rigueza, exclusivamente para provecho propio de los espafioles
dejando, econdmicamente en la miseria a las colonias durante
el periodo de Independencia de las mismas. Es as{ como conclui
mos el estudio somero de lo que fue el factoraje espafiol. En
la actualidad el factoraje en Espafia, tiene el mismo empuje vy
auge que en los demds paises seguidores de este régimen, y co
mo en todos, ha tenido la misma evolucidn hacia el mundo de

las finanzas.
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C.' DERECHO: MEXICANO. .

n . nuestro erecho} es una- figura

El ‘factoraj

novisima, ya que su goﬁios'no data de mu

cho tiempo atrés,_ onsidemmns?qué,su. incilusibn
os-meses de realizacién.

estro pals fue diffcil, dada

importadai(alrigual que ocurrid
de COmiso‘éh,el mémento de su implanta-
; radiéion juridica mexicana, la cual
casi por naturaleza. dificulta grandemente la recepcién o in
tegracién de los conceptos juridicos extranjeros que han apa
recido en épocas actuales, primordialmente de aquellos que
vengan a revolucionar de manera total algin aspecto juridico ,
Y en este caso especial, el mundo financiero. Estos concep-
tos a los gque nos referimos, cuentan con gran aceptacidén en
sus paises de origen, que también tiene una forma diferente
de pensar en cuanto a la realizacidn de negocios juridicos y
financieros, es por esta razdn por la que resulta extrafio in
corporar a nuestro muy particular modo de pensar, algunas mg

dalidades para la realizacidén de ciertas operaciones.

El factoraje en México, como contrapartida del

Derecho Espano;, tuv su origen en la conquista, y esto, sin

que ios'habica ’gréhdeé'chMades ind{genas lo supie
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ran , pues ellos no intervenfan propiémente como féctores v
ya Que simplementz . se dedicaban a vender o ccmprar; produc -
tos a los espafioles; si bien es cierto que tenian un derecho
mercantil perfectamente delineado y normada 1a caracterigti;
ca de comerciante. Durante la Colonia, ya existia también el
factor, aunque ni por asombro se conocia el . tégmin6 entre

los habitantes de aquel México, sin embargo, por esa época

ya se realizaban los mandatos, que aunque es una figura afin’’

al factoraje, dista mucho de alcanzar todas las caracterfsti
.cas de aquél. El derecho mercantil de aquella époga/ natural

mente estaba regulado por las leyes espafiolas.:

En nuestro México moderno, el siSteﬁa faétqrg
/je, estd disponible desde los aflos 60's en forma totalmente
;bficial e independiente; la primera empresa que efectiio for-
‘malmenbe esta operacién, fue "Financiera de Ventas", ofreci-
endo financiamiento de cuentas por cobrar descontadas a me-
diano plazo; ademds de estas operaciones es importante sefia-
lar gue el factoraje tuvo muchisima aplicacidén en el vetusto
mercado de La Merced y en las tiendas del viejo centro de 1la
Ciudad de México, através de las compras de cartera de 1las
mismas.(6). Posteriormente se fundaron simultdneamente -dos
empresas de factoraje con recurso, a saber: Walter E. Heller

(6). Folleto AMEFAC 1989.




o 15
de México S.A. y Coréoraciéh‘Inéétééericana S’A. ; en 1975
estas dos empresas. se fusionéronfy éieroﬁ lugar a la crea-
‘cién de Factoring Interamericana S.A. . a partir de entonces
;.Y hasta 1980, solamente habfan surgido dos empresas mis. Fue
hasta 1986, cuando el facéoraje empieza a cobrar realmente
el impulso actual, el producto empezd a desarrollarse hasta
contar actualmente con mds de cuarenta empresas y una asocia
cidn de.ellas, AMEFAC (7); algunas de las empresas mis im-
portantes de factoraje en México son: Five- Banamex, Corpora

cién Interamericana:s ,- Corporacién Interamericana  Serfin

‘iFactoring, Banaméx.S.A., -Factoring Credimex S.A., Pro-

vy ademis el factoraje Bancomer, Somex,

el . e ‘éfigéo 1a’ operacién ’ de "
- factoraj cie »,enfﬁéxicogﬁcafecia"défalgﬁh tipo de re~

: gu1aéi6h éflgié1;5se realizaba librfemente; sin embargo- a ‘par

cial dé~la'Federac16n, las reformas y adiciones-a la - Ley

=:General de -Instituciones y Organizaciones Auxiliares de Cré-

dito, en donde ya se regula totalmente el factoraje financie
fo.'" "Actualmente el factoraje se ha desarrollado en gran me
dida para satisfacer las nccesidades de empresas productoras

(7). Asociacidén Mexicana de Empresas de Factoraje.
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de bienes y servicios, y para optimizar los recursos adminis
trativos y financieros que intervienen en una de las §reas -de

mayor sensibilidad de la empresa:. el capital.de Erabajo".(e)

gs una muyf

yuda alpoder obtener credito
Bancomer, : “El . dinero .de manana,;' no

desearia obtener de sus cuentas por cobrar liquidez 1nmedia—

ta?. Realmente el Eactoraje cuenta con’ mas pros que ‘con con=
tras, aunque ldgicamente éstos existen; pues como ya mencio-
namos, al ser una figura de importacién muchos aspectos de
ella han quedado al aire, no obstahte la reglamentacidén que
ha pretendido ser minuciosa, pero que como toda ley tiene va
cios y lagunas; algunas de ellas son las que forman de algu-
na manera, la problemitica actual del factoraje en México ,

tema central de este trabajo.

Comoc veremos més adelante el factoraje no se
trata de un crédito de habilitaciédn o avio, ni de un sistema
de créditos directos, ni de descuento, ni de descuento de
crédito en libros, sino que es un tipo de operacidén financie
(8). "Servicios ‘de factoraje que se ofrecen en México." ' por

Lic. Carlos Amcmann. ElrFinancie:o. Diario. 18-X-89. p. 50.
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ra sui generis para empresas, y que como ya mencionamos. ofre
ce mayores ventajas que los sistemas convencionales, eso s{,
puede ser un apoyo. para linea de crédito, pero también puede
ser una linea de crédito Gnica. Esta operacidén tiene como ba
re fundamental la cesién de‘cuenpas por cobrar a la . empresa

factor.

- Es’asf{" ‘Gomo~damos’ po 1a“historia
‘de 1la figura de factoraj“’
do como punto final e1” comparativo
de -los Estados ‘Unidos,~en: donde e1 facto

compra de carteras de determinadas empresas, por el contra

rio de México, tiene bastantes afios de haberse institufdo; o
tra comparacién, es que en el pais vecino, el sistema de pa-
gos es mds efectivo que aqui, por lo que este tipo de opera-
cién es muy comitn en los pafses con alto desarrollo econdmi-
co como 10 es Estados Unidos, 1o que beneficia el impulso vy
desarrollo de su industria, que es precisamente lo que hace
falta en nuestro pais, esperamos que con la implantacidén del
factoraje, se logre el tan deseado desarrollo industrial, pa

ra finalmente llevar a México a una posicidén competitiva en

todos los &mbitos.




_.CAPITULO, T ATURALEZA JURIDICA..

"'A..Denominacidn.

Como ya mencionamos en el capitulo anteribr .
la figﬁra del factoraje es una figura de importacién proce -
dente de Inglaterra, en donde recibe el nombre de factoring;
este término se ha tratado de traducir al espafiol de manera
que en dicha traduccidn no se pierda el sentido intrinsico
del término. Se ha optado por la palabra factoraje como 1la
mids apta o apegada a lo que se quiere dar a entend2r. Toman-
do como partida la traduccidén factoraje y remitiéndonos al
diccionario, nos encontramos con gque tal término es lo mismo
que factoria la cual no es otra cosa que "el empleo y oficina

del factor® o "el establecimiento comercial en una colonia'(8)

{2). Diccionario Pequefio Larouse. Edicién 1988. P. 396.
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Para no confundir y hacer unﬁ distincidn clara de términos ,
se ha aceptado que la Eactorié eg_el lugar o establecimiento
en donde el factor realiza 5ﬁ¢§¢tividad que es la operacidn
de crédito factoring o facﬁotaje} asi se marca tajantemente
la diferencia entre é} lugar ée operacidén ( factorfa ) y lo

que es la operacién-en-s{:( factoraje ).

) ) vEnlpasﬁéllano otro de los términos que mn&s
describé‘él,faétoraje es el de factor, al cual pueden darse
V;as”§i§y§eﬁﬁesfacepciones: "Agente comercial encargado de ha
cefjgoﬁbiéé; ventas etc.” , "Entre comerciantes, apoderados
coﬁ'maﬁaato mis o menos extenso p&ré~£ra§icar en. nombre y
por ‘cuenta del: poderdante o para 3uxi11é}1eb‘én los nego -

cios® (10 ).

En nuestro defécho‘ia fiéu;a delyfactor impli
ca la existencia‘de una relacidn ;éboral entre el comercian-
te y quien 1o auxiiia, es por esta razdn que al factor desem
peiia. 'sus funciones -en favor de ‘quien contrata su servicio y
nunca en beneficio de varios comerciantes a la vez. Volvien-
do a la conceptualizacién inglesa del factor, nos encontra-
mos con que ésta tiene alcances muy distintos a 1ds de la me
xicana, pues resulta que la actividad del factor es absoluta

(10). "Servicios de factoraje que se ofrecen en México".
Lic. Amtmann. El Financiero. Diario. 18 X 89. P.50
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mente independiedte;dei éﬁhétgiégge,’y_que ademés,'existe u-
na cdrehéia de relﬁciényléﬁbraikﬁﬁicgﬁy por io tanto, la preg
tacién de uno o Varios‘sérvicios,profesionales.

El factéréje con el paso del tiempo se ha ido
estructurando en formé~écqiba'hasbé convertirse en una técni
ca de alcances financiérog, jufidicos, contables y adminis -
trativos. En la actua;ihaq:§1 factor en la empresa de facto-
raje; es un comerciante eséecfalizado, consejero 'y experto

en asuntos de crédito y cobranza.

Observando desde otro punto de vista a la fi-
gura dellfactor, nos encontramos con la tradicidn romana, de
la que emana nuestro derecho, y as{ consideramos al factor
como un empleado de confianza al servicio de un comerciante;
inclusive ya en el Cbédigo Civil Italiano en su articulo 222
se encuentra la definicién del factor (. 1lamado instintore)
como aquel sujeto nombrado por un patrdn para la administra-
cién de un comercio, sucursal o rama particular de la empre-
sa. (11). como declamos en el capitulo anterior, siguiendo
1a etimologfa de la palabra factor, nos encontramos que pro-
cede del verbo latino facere, que significa hacer cosas , y
de la palabra también latina facio, que significa hacer. bDe
1o anterior, deducimos que el factor es el que hace las cosas

(11) Cfr. Mario Bauche Garciadiego. Operaciones Bancarias.
P. 302. :



n tezcero, es por esta

c16n aibesbaﬂol del faccoiing} nos em-

con:un concepto muy

particular deAfactoréjé.

El primer inteﬁtq?d efﬁhicién que citaremos

es el que hace Irwing Naitove. "Féc;@ring es.'la venta en fir
me de cuentas por cobrar sin %iesgbréara'el usuario. El fac-
tor asume el riesgo por cuentas incobrables Y maneja todo lo
relacionado con la cobranza." ('12). En esta definicibn encon
tramos elementos claves para la realizacidn del factoraje ;
es decir, la venta de cuentas por cobrar por parte del usua-
rio del sistema , y la asuncidén del riesgo por parte del fac
tor de esas cuentas por cobrar, que de alguna manera repre-
sentan un problema para el usuario, asi como el asunto rela-
cionado con la cobranza de las mismas, debido al alto grado

(12). Modern Factoring American Managament Association Inc.
P. 18.



"o compra en fir-

me. cuentas!'por cobra;;oiiginaqas;pég é yroﬁéé de  compra-
venta de mercancias o deiivédés:de‘serﬁiéids i sin ‘recurso
por pérdidas y'ofreciendd ademis-a su uSuéfio, otras opera-
ciones conexas de naturaleza coﬁtaﬁle.,admihistrativa y fi-
nanciera. Es decir, ofrece servicios de crédito garaqtizado
y financia capital de trabajo que se cubre con otras cuentas
por cobrar o sobre inventarios." (12). Esta definicién como
- observamos es.muy completa, pues contiene ademas de la men-

cxon del asunto de la compra venta.: de cucntas por ‘cobrar, un E

aspecto muy meortante, que ‘es el otorgamiento de

(13)‘ Jesus_Motilla ‘EL Factoring dentro del matcc bradici nal

cel?credxto en wexxco.,P.“d s
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que en la presente se-maneja qtrd'conceptO' constitutivo de
1a.natura1eza-delrfaptoréje; a: prestacion al usuario

~de"diversos servicios, tanto administrativos como ‘contables

'y naturalmente financieros.‘ ,‘ cabe destacaf que

la. compra de cuentas por: c

tas procedan de compré-venca de :

tacién de servicios.

mo bimestre de 1989. "Factoraje es una»o

do porcentaje de sus cuentas por cobrar no,'documentadAS

titulos de crédito (contrarrecibos o facturas etc ) De. ,ésta

operacidén se desprenden una serie de servicios administrati-l

vos, conocidos con el nombre de servicios. de factoraje,

les como: investigacién de compradores }
riesgos, gestiones de cobro, contabilida

Podemos en esta definicién,.encontra

brar. Estas innovaciones:.a.
ren a que las cuentas. por

cumentadas en un. titulo:tales como’




cobrar,. pues en las anterior

el anticipo se omit(a esta i

Por dltimo ,resulta sobres l

factoraje, que no‘

deliéiéd1td. Articulo 4 A Fraccion
'c1ero entendiendose como tal, para efectos de esta Ley,  a-
quella activxdad en 1a que mediante contratovque celebre 1la
empresa de factoraje financiero con sus clientéé , .personas

morales o personas fisicas que realicen actividades empresa-

rxales, la primera adquxera de 105 segundos dezechos de cré-

ambos, con recursos proven1entes de. las ope
a que se refiere este arb1cu10

Articulo 45-8 "... 1a'eﬂprg§




;enéohtramos completa, aunque faltarfan al

vistos con anterjoridad, esta.caren

" ducdidn ‘de nuevos conceptos, tale

vas que i realice
dquiridos-en

;sed en.moneda na

'(iq)f piario.oficia

de 1990 'p. 50,
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da ‘de -manera. contractual, por ﬁedio de la cual el  factor :
compra en firme a su clientela, cuentas por cobrar derivadas
de la compra-venta de mercanci{as o prestacién de bienes o ser
vicios, documentadas en contrarrecibos, facturas o. t{tulos
de crédito; anticipa porcentajes §bbre lgg'mismas; realiza
fqnciones de crédito o cobranza;wd£dr§é;fphanéiamiento y pres:

_-ta de manera integral diye;sd . cadminis~

trativos y financieros.

que-analizamos'el po

estudio,

gufé:éue'solamente has-
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del comerciante, por el cédigq dg‘toﬁetcio y. se considera cg

mo tal al sujeto que tiengulagdifécciénvde alguna empresa o

éyﬁé; en nombre propio o
ﬁElrfaétoz como. . ya ex.
presamos;:
: asi como cohtakv

3 1icen e1 negocio, los factores

pueden negoc1ar y contratar pmb;e propio o del principal.
El poder;otorgado al factor'es subsistente mientras no se le
revoque expresamente o se venda el establecimiento a su car-
'go. Los factores pueden realizar transacciones con negocia -
ciones del mismo género.a la que sirven, sdlo cuando asi 1lo
autorice su principal:; cuando contrate, el principal y  sus
bienes quedan obligados, y cuando lo haga en nombre propio ,
quedan obligados los dos directamente; en caso de que el con
trato sea en su nombre pero por cuenta del principal,. la con
traparte puede dirigir Su accidn en'conbrérde cualquiera -~ de
ellos. En Derecho Mexicano, la figura del factor implica .una
relacién laboral entre el comerciante Y quieh 10 aﬁxilia por .
lo que el factor desempeiia sus funciones en beneficio de quxen

contrata sus servicios. y nunca-en

ciantes a la vez. .(19%

("15). Fuente: Cédigb,defCom
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su oportﬁnidad, el fag

.porla Ley General de

uxiliares del Crédito, que fud

‘considerado como

or el articulo .’

perar ‘como
solamente

on: ‘celebrar

Reformas

- 14 Federacidn..’



:dad”én ia{ﬁu

’faétoraje 't

cursos. provenientes;de

arttcuts. b

>‘cioneside

quienes reciban’ inanciamient
"6 ‘plazoen insgituéiqhés‘a
y adquirir Valofésjapkobad

Nicional de Valores



prestar servicios.

de‘crédito

e»;a;émpté;é de fa@toréje.

rali o’ gerente:genera

Los prestamos que ;se adquietan para la reali

lzaclon de 1as activxdades autorizadas, se; someterén'en cuan-

to-a limites y condiciones a 1as eglas de - arécter general
de -Banco de Mexico. Los recursos que provengan de las opera-
ciones pasivas se invercirén en termxnos que les permitan ob

tener y mantener optimas condiciones de semuidad y liquidez.
27" Prohibiciones.

A las empresas de factoraje financiero les eg
td prohibido operar sobre sus propias. acciones as{ como emi-
tirlas en forma preferente o de voto limitado; no pueden tam
poco celebrar operaciones en las que la empresa de factoraje,
directores o gerentes generales, comisarios, auditores exter
nos, ascendientes, descendientes en primer grado , cdnyuges

de 1os anteriores resulten deudores; recibir depdsitos banca
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rios de ‘dinero; otorgar fianzas o cauciones; vender los dere

chos5de‘¢rédito'objeto del contrato al mismo cliente del que

1§5 adquifia , 0’a empresas 'y grupos ligados a €1;. adquirir

biéneé o'mobiliario ¥y equipo no destinado a sus oficinas H

realizar operaciones de compra-venta de metales (oro y pla -

ta) y divisas, excepto cuando se trate de contrato'celeb;adb
en moneda extranjera; adquirir derechos de crédito »a"caigo;‘

de subsidiarias, filiales, controladoras o accionistas ‘de

las propias empresas de factoraje financiero, excepto cuéndo
se trate de la adquisicidn de instrumentos financieros emiti
dos por las instituciones de crédito; cuando el cliente que-
de obligado solidariamente con el deudor a responder del pa-
go no podra obteher préstamos a través de la suscripcidén ae
titulos de crédito, salvo colocacién en instituciones de cré
dito, instituciones de seguros y fianzas, sociedades de in-
versidn comin y de renta fija; descontar, garantizar, y otor

gar créditos distintos a los autorizados por la ley; y por

dltimo reaiizar todas aquellas operaciones que no les estén

autorizadas expresamente por la ley.

b) Contrato ‘de Factoraje. . -
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dd o determinable en moneda nacional:o éxcranjeré, se puede
pactar en cualquiera de las siguienteé moaalidadés: que el
cliente no quede obligado a. responder por elypago de los de-
rechos de crédito transmiciéos a la empresa de faétoraje i o
que por el contrario que el cliente gquede obligado solidaria
mente con el deudor a responder por el pago de los dgrechos
de crédito transmitidos a la empresa de factoraje. Cuando el
contrato se realice en moneda extranjera, este se sujetard a
laé disposiciones de la ley y de las de Banco de México . La
administracién y cobranza de los derechos de crédito objeto
de. contrato de factoraje se realizari por la propia empresa.
fAntes de la celebracidn del contrato de factoraje, la empre-
sa podrd celebrar contratos de promesa de factoraje, contra-
tos con los deudores de derechos de crédito constitufdos a
favor de sus proveedores de bienes o servicios, la empresa
.de factoraje se comprometerd a adquirir dichos.de crédito pa

ra el caso de aceptacién de los proveedores.

Sdlo podrin ser objeto del contrato de facto-
raje aquellos derechos de crédito no vencidos que se encuen-
tren documentados en facturas, contrarrecibos, titulos de
crédito o cualquier otro documento, denominado en moneda na-
cional o extranjera y que acrediten la existencia de dichos
derechos de crédito , y que sean el resultado de la provee -

duria de bienes, servicios o ambos, proporcionados por persg
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nas nacionales o extranjeras. Los clientes estdn obligados
a garantiiar la existencia y legitimidad de 1los derechos de
crédito, independientemente de la obligacién contrafida , as{i
mismo responden del detrimento en el valor de 1los derechos
de crédito objeto del contrato, que sean consecuencia del agc
to jurfidico que les didé origen, salvo los documentados en ti
tulos de crédito. Si se derivan devoluciones del acto juridji
co 'que dié ofigen a los derechos de crédito, los bienes co- -
rrespondientes se entregarin al cliente salvo pacto-en con-:

trario.

Cuando el cliente celebre contr§t§ de féctbrg
je quedando obligado solidariamente .con el ﬂeudéf a respén—
der del pago de los derechos de crédito, podrd .suscribir a
la orden de la empresa de factoraje pagarés por el importe
total d= 1as obligaciones asumidas por ellos, consta-
tando en el pagaré su procedencia de manera que sea suficien
temente identificado y deberd ser no negociable; estos paga-
rés no se considerarin como pago o dacidn en pago de las o-
bligaciones que documenten. La transmisidén de derechos a las
empresas de factoraje comprende todos los derechos acceso-
rios salve pacto en contrario; esta transmisidn surtiri e-
fectos frente a terceros desde la fecha en que haya sido no-
tificada al deudor. El1 deudor de los derechos transmitidos ,

libera su obligacidén pagando al acreedor original o al Glti-
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mo titular mientras no se la haya notificado 1a tiansmisién.
La transmisidén puede ser notificada al.deudor é‘través de .1a
entrega del documento comprobatorio del 'derecho de crédito
en el que conste la leyenda de transmisidn y acuse de recibo
por el deudor meaiance contraseifia, éontrﬁrrecibo o signo ine
qufvoco de recepcidn; también se le buede notificar por me-
dio de comunicacidn através de.correo certificado con  acuse

de recibo, télex o telefacsimil contrasefiados o cualquier o-

tro medio donde se tenga evidéﬁgia‘5é'sﬁ rgcepcién por parte
del deudor; por dltimo, a trévés:de notificacién hecha - por
fedatario piblico. La nobif;éaciﬁn éé hard en-: el -domicilio
del deudor (el que se sefiale En.los documentos en que “cons-
ten los derechos de crédito), pudiendo efectuarse con su‘re-

presentante legal o cualquier dependiente o empleado.réi .al

deudor paga al acreedor original o {iltimo. titulat despues de'”

recibir la notificacién, ese pago efectuadO'no lo lib ra an- 

te la empresa de factoraje.

ELl contrato en que se haga

chos de crédito a cargo de terceros,7eh,ia e: el cesionario

anticipa al cedente el importe de los creditos menos una co-
misidén estipulada, y el cedente le garantiza 1a existencxa Yy

legitimidad de dichos créditos, pero no-la ;olvencia 'de los
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deudores.™ (18). " La naturaleza juridica del factoraje con-
siste fundamentalmente en una prestacidén de servicios con
responsabilidad, y sélo en forma complementaria,. aunque. casi

en forma invariable, lleva a cabo otras funciones." (19).

Las partes. que intervienen en’el-contrato
factoraje. son:

Factqk'

Es:la empre;é que

“de faéﬂorajé

ribe cuentas por pagar que represeantan

del bien o servicio recibido a cierto

El factorxng dentro del marce tradici-
11 del c edito en México. P..7

Jose‘Garcia Gomez. Factoring ‘como elemento de desarro-

110 /econémico industrial én México. P. 143.




En el contrato de factoraje s610 :1as“dos:

meras partes tienen obligaciones contractuales,.’la.i:t

no esti integrada al contrato, pero queda ligada a'él

El objeto del contrato de factoréje;reséé ré;
presentado por los derechos de crédito no vencidos! documen-
tados en facturas, contrarrecibos, titulos de crédito orcuai‘
quier otro documento, denominado en moneda nacional-o éxtrég
jera, que acredite la existencia de dichos derechos .de icfé—
dito, y que los mismos sean el resultado de 15‘ provgedufia:;
de bienes- o servicios proporcionados por persoﬁas nacioﬁales

o extranjeras.

Para que tenga validez el acuerdo de volunta-

des ‘en la prestacién del servicio de factoraje, es necesario
‘qué el consentimiento tenga una manifestacién exterior , es
decir debe constar por escrito. El contrato de factoraje, se
rd de naturaleza mercantil, tendrd una vigencia determinada

Y dgberé ser notificado al deudor del usuario del factoraje.

El contrato debe estar estructurado de acuer-
do a los usos legales y contener:

Antecedentes, declaraciones, clalsulas en las
que. entre otras cosas se sefialen: el fin del contrato, marco

de desenvolvimiento del factor, garantias de solvencia de
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las. partes;.derechos.’ igaciones del factor ‘como son: te-

1.contrato fondos suficientes a

entregaf l1as cantidades que se le
‘el "1imite de la 1linea autorizada; entre-
arte no anticipada de las cuentas cedidas

a‘cobranza; realizar visitas de inspec-

cién: al usuario

';e?iéar 1a contabilidad del mismo etc. Tam-

{b{éﬁ conéendfén'idbrelativo a los derechos y obligaciones del
ngariéréomd{ no gravar sus cuentas por cobrar con otra ins-
tigucién,:rgciﬁif 1as visitas de los auditores del factor vy
poner a. su.disposicién la contabilidad de su empresa, cubrir
oportunamente los intereses y comisiones, comprometerse a ce
der sélo ‘las cueﬁtas sanas, acceder a que el factor realice
compulsas periddicas con los compradores del cedente. Otras
claisulas contendrin: comisiones, gastos, honorarios, comu-
nicaciones, notificaéién a clientes, acciones 1egales, vi-
gencia, causas de terminacién anticipada, sujecién a tri-

bunales y. por iltimo la firma del contrato por 1as partes..

ngbeiior a la existencia del contraCO*defEaé{7
toraje., puede existir un contrato preliminar que’seféA'el de

§fomesa dé factqraje , el que contendrd: el procedimiento al"
que se sujetard la operacibn,el proceso a que se someterd la

transmisién de ‘créditos, las condiciones de los créditos, ti
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po de deudores aceptables, forma en que se realizarn las
cesiones, determinacién del precio de los créditos en la ope
racién, comisiones, garant{as etc. En este contrato sblo in-
tervendrin el cliente y el factor, no es necesaria ia notifi

cacidn, pues afin no se opera el factoraje en sf{.

Por Giltimo, la cesién de los créditos al fac-
tor por parte del usuario "... excusa a éste de toda accién
destinada a la recuperacidn del crédito. Los perjuicios. del
no pago recaen (nicamente sobre el factor, que es quien ha
asumido el riesgo. El factor tiene el compromiso, normalmen-
te contractual de agotar la via extrajudicial antes de 1lle-

gar al extremo de tomar medidas de tipo judicial." (20).
c) Capital.

El capital pagado de las empresas y sus reser
vas deberd ser invertido en no menos del 40% de los mismos en
valores gubernamentales, instrumentos bancarios, o ambos ti-
pos de inversidn. No excederi del 25% el importe de las in-
versiones en mobiliario, equipo, inmuebles destinados a sus
oficinas y gastos. de instalacién; y en filtimo 1lugar se debe

invertir en’operacionés rglaéionadas con su objeto.

(20). E1 factordje actualien México. Folleto AMEFAC. 1989.



39

C. Figuras afines al factoraje.

Aproximadamente hace veinte afios cuando 1las
empresas no observaban grandes problemas de liquidez, sur-
gié en nuestro éals el factoraje con una difusidén modesta y
limitada. V

Es comin que cuando algunas personas gque no
conocen detalladamente el factoraje, lo confundan con una
actividad bancaria lo que es incorrecto, pues la banca no
compra derechos de crédito y menos alin cuando se encuentren
plasmados en contrarrecibos y facturas. La empresa de facto
raje es la encargada de comprar ese tipo de cartera amén de

prestar diversos servicios.

El factoraje presenta puntos de contacto con
diversas figuras juridicas, no puede estar separado total-
mente de ellas pues comc ya mencionamos en el apartado ante
rior, al carecer de regulacidén oficial, se dejaba orientar
por algunos conceptos que le eran afines. Como comprobare-
mos es cierto que hay coincidencias entre las figuras, pero
el factoraje brilla ahora con luz proplia demostrando que es
esencialmente distinto, "sui generis" y que de todas las fji
guras que analizaremos s6lo toma lo que le conviene a su na
turaleza. Las figuras afines que estudiaremos serdn ; Des-

cuento mercantil, Apertura de Crédito y Descuento de crédi-
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to en libros.

qﬁisicién. por

Vde un tetcero.
descuento." (21).

t{tulos de erédito Y méétpégticlla
bio. Esta operacidén ha sido'confunqida
anticipo, cosa errdnea pues el-anticip

nen distinta razdén de ser.

El descuento se considera por algunos autores
como una compra-venta de titulos a través de la cual, el des
contador adquiere los titulos descontados y paga su precio
al descontatario. Sin embargo no se configura totélmente la
compra-venta pues por naturaleza ésta es consensual, perfec-
cionada por el simple consentimiento de las partes y en el

descuento es necesario que haya una entrega cambxaria de’ los‘

(21). cervantes Ahumada RaGl. Titulos'y Operaciones.de Cridito.

P. 240
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titulos; exige la entrega del valor para;qué el . descuento
se perfeccione, pues si no hay entrega, ;6 hs; tfaslacién de
el riesgo. En el descuento se acosﬁumbfavéué éi descontatario
quede obligado al pago del titulo para el caso en gue el o-
bligado por el titulo no 11egara a pagar, ‘el deséontatario
sblo 'se libera de esta obligacién si ipserta:en una claisula

la - leyenda "sin~ mi responsabilidad" El descuento puede ope-

rar,;obre > édito; - un titulo de. credito y un. ‘crédito no in..

'corporaqo a-unntitulc. que es.poco practicado en México.

“Como nos podemos dar cuenta, ‘el factoraje da

Brigé ‘diééféos puntos de contacto con el descuento . pero

a. la vez también diverge en otros tantos con el mismo. Algu-
nas de las coincidencias entre ambas figuras son: que en las
dos existe una cesidén de créditos por parte del beneficiario
(el que lo tiene a su favor) del mismo y que se encuentre re
presentado por un titulo de crédito y recibiendo una compen-
sacién; ambas figuras representan un crédito a corto plazo ;
el documento sobre el que versan, debe tener un plazo deter-
minado y por Qiltimo, ~que en el descuento-el riesgo-es-a“car
go del descontatario, éosa que coincide con una de las - for-

mas del factoraje.

En i‘cu odemosf notaz

simplemente se trata d una. cesion de

titulos de credito sino que t mbien incluye ocumentos, cpmo
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contzarfecibos y facturas; en segundo lﬁgar, el descontata-
rio.en el factoraje no es una institucién de crédito como su
cede en el descuento, ademis de que el factor puede asumir
el riesgo del no pago de los titulos que dieron origen al
factoraje. Nos encontramos con que no obstante ser un crédi-
to a corto plazo para fortalecimiento del capital de trabajo
el factoraje no siempre reviste esa forma; el descuento  por

su, parte. es un crédito que propicia’ ligquidez al descontata-

" ‘En Virtud del contrato de apertura de crédi
to, el acreditante se obliga a poner una suma de dinero a
disposicidn del acreditado, o a contraer por cuenta de éste
una obligacién, para que el mismo haga uso del crédito conce
dido en la forma y los términos y condiciones convenidos ,
quedando obligado el acreditado a restituir al acreditante
las sumas de que disponga , o a cubrirlo oportunamente por el
importe de la obligacidén que contrajo, y en todo caso a pa-
garle 10s-intereses, prestaciones, -gastos.y comisiones ~:queil¢,af

se estipulen." (22).

f*;Cefvénﬁeé Ahumada expone en suxlibfp “r{tuies

(22).ULey‘Geﬁé;di de: Titulos y Operaciones.de Crédi




1a concesion del credit

un efecto futuro-y
a su disposicién’po

 éste_en 'la asuncidn

. ferencia

en la  apertura de credi

y término. Como segunda dxfe e

raje tiene pos1billdade

dito.

Ctulos yiOperacio

,_115:65 es’ mandato.:



Son matetia de descuento ‘108 cred tos que los

s hayan otorgado-‘a sus cl1entes ‘en sus: lxbros siem

que. tales ‘créditos sean exigidos a termxnu o con’ previo

f:aviso y que el deudor manifieste por escrxto su conformxdad
con: 1a existencia del crédito. Este descuento debe hacerse a
través de contrato que a su vez constarid en pbliza a la que
anexarin las notas o relaciones que especifiquen a los crédi
tos objeto de descuento. El descontatario debe entregar al
banco descontador letras giradas a su orden, a cargo de los
deudores en el .término convenido para cada crédito y el des-

contador no quedé;obligado a la presentacién de dichas le -

5tras para su'aceptacion o pago. Asi mismo, las letras tienen
1a funcion de prevenir. ya que el descontador no puede des-
contarlas~$i no ha. sido autorizado por el descontatario para
;;eiib,ly siééste no le entrega en cada vencimiento el importe

de lbs’crédités descontados que corresponden.
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Por lo anteriormente éxpuesbo,rylejamos a la
conclusidn de que, tanto el factoraje como el descuento de
crédito en 1ibros son lo mismo, pues ambos tienen . alcances
coincidentes. Sin embargo no es asi, ya que en el descugnto
de crédito en libros el papel a negociar estd constitufdo por
letras de cambio no aceptadas y en el factoraje no solamente
son letras, sino que comprende todos los titulos de crédito
facturas y contrarrecibos. En el descuento de crédito en 1i-
bros, el descontador se reserva el derecho de cobrar al des-

contatario si no obtiene el pago del deudor, cosa que ocurre

igual en el factoraje en el momento en que el cliente se o=
bliga solidariamente con el deudor a responder por el 'pago

de los créditos a su favor y que fueron transmitidos.

Contrato de prestacién de serviciosf

Dentro del contrato normativo de faétor;jé ég
incluyen las condiciones generales de operacidn de la ﬁécivi
dad factorial a realizarse. En esas reglas generalés, sé,en—
cuentra contenido el contrato de prestaciénrdé servicios pra-
fesionales ; este contrato no tiene una vida propia, no es
autdénomo ni principal, sino por el contrario es un contrato
accesorio gue va implicito en el factoraje. El contrato de
prestacién de servicios profesionales, se encuentra regulado

por el Cédigo Civil en sus articulos 2606 al 2615. En este
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contrato el que presca y e1 que recibe ‘los servic1os profe -
sionales fi;an de comun acuerdo la retrlbucion debida por e-
‘1los, cuando no exista este acuerdo se estard a la costumbre
“del lugar, ‘a la 1mportancia del servicio y a 1a reputacidn
'profesibnaltdél qué.lﬁzha préstado. Como observamos todos es
tos élemenéos;se'contienen y se preveen en el contrato norma

tivordé fa¢£6raje.iEilcontratc de prestacidn de servicios pro

uténomo'cuando no ‘estd ‘supeditado a-algin “o-

fééionales ves:

tro como sucede en el caso del contrato de factoraje, en el

que 1a prestacxon de serv1cios se realiza de una “ma

soria. El. contrato. de prestacipn,defserv q1o

tiene relacién con el de factoraje por.cuanto

contenido dentro de la estructura péfmétiv é;kmi;mé}

De acuerdo a 10 expuesto bodémos sefialar qde
como las figuras analjzadas existen otras similarés al facto
raje pero en todas ellas encontraremos diferencias y que nipn
guna de ellas tiene alcances tan amplios como lo0s que ofrece
el factoraje. Debido a su maleabiiidad, el factoraje aprove-
chd todo lo po;itivo de las figuras que ofrecen un créditc a
corto plazo, mientras no estuvo reglamentado; ahora, brilla
con luz propia ofreciendo inimaginables planes a su cliente-
~la‘que,necesita crecer para no perder su puesto en el merca-
~do; toﬁa empresa que necesite servicios financieros, adminis

‘trativos etc. puede recurrir a la empresa de factoraje.

era»acée



D. acidn Auxiliar dél

hahdiérdfestén,con—
sideradas como organizaciones auxiliaze crédito - por el

artfculo 3% fraccibdn Iv. de ia Ley Genera d Organizaciones

y Actividades Auxiliares del Czedito.‘Para la constitucidn y
operacidn de una organizacién auxilxgr se requerira autoriza
cién de la Secretarfia de Hacienda y Crédito plblico; " 1a auto
rizacidn serd otorgada o denegada discrecionalmente por  ‘di-
cha Secretaria segiin la apreciacidén sobre 1a conveniencia“ de
su establecimiento; esta autorizacién es, por naturaleza; in
transmisible y se publicard en el Diario O:icial de’ 1a Fede-
racién. Onicamente las sociedades gue gocen de la autoriza-
cidén mencionada podrén operar como empresas de féctorajejfi—

nanciero.

Para que se. otorgue lasa to i ciéﬁ de consti

tucién y operacion, es’ necesario dir;gir una. solicitud a. la
2nda. ; di beté acom
por el Gobierno. Feder : Pagafes
Cedes, etc.), en~1§‘insti£uc16 de: crédito designada por 1la

L:6.0.AJA ci1988 v ‘Diario Oficial

de la Federaciédu. 3enéro 1990.

{23) Fuentes consdltadas.




Secretarfa; el depésito deberé
minimo exigido para su consti

cuando la empresa empiece a0

deniega; en caso d 'que no’s ondicionvreferi-
da de la autorizac ytor icado a1

fisco federalv

del credito,

] deberan consti-
anonima (de capital fijo o variable) .

a Ley General de SOcSedades Mercantile' Y a nu

merosas disposiciones de apﬁﬁacxonespecial como por ejemplo:
la Secretaria de Hacienda y Crédito Péiblico determinard en
el primer trimestre de cada afio el capital minimo necesarfio *
para constituir nuevas empresas de factoraje financiero, asi
bomé para mantener en operacidn a 'las ya autorizadas , para
lo que se tomarid en cuenta el tipo, clase y circunstancias g
condémicas de cada una de las sociedaes auxiliares del crédi-
—t0-y considerando: el indice.general de precios _2al consumidor
del afio inmediato anterior y cen la opinién de la Comisién
Nacional Bancaria y de Seguros y Banco de méxico. El capital

minimo a que nos referimos, debe estar totalmente suscrito y

pagado.

“Lé{du:acién de la: sociedad autorizada para o-
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. perar como b:gayizaciah'ibdliér:déi crédito ‘serd:indefinida:

En el cap1bal de ia e presa de factoraje £i=

nanciero no podrén participar directa o‘ indizectamente go-
biernos o dependencias oficiales extranjeras o entidades fi-
nancieras del exterior, personas fisicas o morales extranjgf~

ras, excepto cuando la Secretaria de Hacienda y.cCrédito. Ph-

blico la autorice discrecional e inb:ansferiblementé. En £
do caso la inversidén mexicana tiene gque ser maibrit;rii Yy
conservada la facultad de determinar el manejo y control :.de
efectivo de la empresa, a los extranjeros con interés- en cual+
quier momento se les apliacard la " Cliusula Calvo ", del De
recho Internacional Privado. Tampoco pueden participar otras
empresas de factoraje financiero, a menos que pretendan fu-
sionarse ( con autorizacidén de la Secretaria de Hacienda .y
Crédito Piblico); organizaciones auxiliarse del crédito dis-
tintas a ellas; instituciones de fianzas, casas de bolsa e

instituciones o sociedades mutualistas de seguros.

En cuanto a la forma de operacibn-de-1a.socie

dad, nos encontramos con que cada accionista o-gruﬁb de;
que represente por lo menos 15% del capital- pagadb’

derecho a designar un consejero; el nﬁmero’dg admini

res no puede ser inferior a cinco y actdan. Cohs;ituidos

consejo de administracibn; las asambleasy juntas se ce}ebfa-:
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ran en el domicilié;social { que siempre ‘debé estar dehtro
de la Repﬁﬁlic; mexicana ); siempre separaradn por 1o nenos
el 10% de sus utilidades para constituir un fondo de tesenmé,
hasta alcanzar ‘una suma igual al capital pagado, las cantida
des pagadas por conceptos de primas u otras se irdn a un fon
do especial de reserva, para efectos de determinar el capi-
tal minimo de operacidén exigido; no podrdn ser comisarios pro
pietarios ni suplentes; el di;ector general o gerente, miem-
bros ‘del consejo de administracién propietarios o suplentes,
funcionarios o empleados de instituciones de crédito, de fian
,zas,:de segqros, casas de bolsa y otras organizaciones auxi-
‘liares del‘grédito; miembros del éongéjq de administraciénrr
propietarios o suplentes, directores generales o gerentes de
las sociedades que controlen a ié\empresé de. factoraje o .de

las:empresas controladas por -10s accionis:as mayoritarios de

la misma; sdlo pueden ser comisa ‘reunan:lo

~cacién-a 1a;

eben contar con previa aprobacién

,SeéretagiafdeJHacienda, dada . la aprobacién, tanto la escritu
‘ra’como,sus reformas deben inscribirse en el Registro de Co~
‘merbio.\Laiquién de empresas de factoraje tendri efecto en

el momento-de inscribirse en el registro mencionado.
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Cualquier acto gque signxfique variacxon en- el

activo o pasivo de una empresa de factora;e o implique obli-

cada mes y publicarilos.

La inspeccio ,y'vig§1anqia @e las empresas de

factoraje esta confiada a.l omisidén Nacional Bancaria y de

Seguros, quien tend:a todas iaéwfacultades que en materia de

inspeccion Y igilan ia 1e confiere la Ley Reglamentaria del

Servicio. Publico deABanca y Credito. la inspeccién referida
es obligator;a Y 1as empresas tendridn que recibir 1as visi-

tas de inspecc1on que se ‘les manden practicar.

En cuanto a la revocacion y 1iquidacion de las
‘empresas de factoraje observamos que la Secretarxa de Hacien
da y Crédito Piiblico puede revocar la autorizaciédn otorgada
a las mismas, cuando no presenten la documentacidn que se re
quiera para su aprobacidn dentro del término de cuatro meses
de otorgada la autorizacidn, o no inicie sus operaciones dep
tro del plazo de tres meses a partir de la aprobacidn de 1la
escritura, o no estuviere suscrito o pagado el capital al o-

torgarse ésta.
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Tambien puede presentarse 1a revocaclon cuan-

Muiti>itada75gcretarla;

cuando la empresa
re én'estédo de liquidacién  salvo
C&@isiﬁn‘Nacional Bancaria .y

izaclén continie.

niquedard-inscrita

del. Comercio previa

rédito Piblico, se in-

Sus operaciones a par

tir de:1a fecha dé notificacion: e 1a revocacidn Yy se proce-

derd a poner en estado . d i uidacion ala sociedad que haya
comenzado a operar:i Si en'elhplazo de‘sesenta dfas de publi-

cada la revocacién’ no se nombra liquidador, se promoveri an-
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‘te 1la autoridad judieial 1a’ designacion del mismo, por parte

de 1la Comision Nacional Bancar a y de Segutos.,

Todo. lo relatlvo a 1a liquidacion y disolucion‘

de las empresa de factoraje, se’. regira por“ dxsposiciones
que para el -efecto: se marcan en la Ley‘General de Sociedades
Mercantiles, y en lo referente a la quiebra,pé? las - disposi-
ciones de la Ley de Quiebras yysuspehéiénlﬁe Pagﬁé, en’ ambos
casos éon las siguientes excepéionés; el céigd de'Sindico ¥

liquidador corresponderd 'a una inst1tucion de credito. la co

misién Nac1ona1 Bancaria y.de Segu S e;ercera 1a vigilancia;“

de los sxndicos Yy 1iquidadores, asi como tambien podra soli—'

citaz la.suspensidn de pagos,y 1a declaracion de quiebra.
E. Tipos de féctdraje.b

Existen fundamentalmente dos tipos de factora
je de los cuales se desprenden otros tipos mis, pero siempre
teniendo como base a los dos primeros. Los tipos fundamenta-

.les a los que hacemos referencia son: el factoraje purc o sin

‘s recurso-y-el factoraje con recurso..

Factorajepuro’o sin:recurso.

Este tipo de: orajeno‘es una forma oivarian




;a comprafventa 3113 que

tro; no ‘esta’
parten-de prém}sa;

coinciden.

: cual el factor acepta llg

var: el riesgo creditici ue ello imp11ca. Como observamos

el factoraje puro o Sln recurso se-‘caracteriza principalmen-
te porque. cl factor absotve el rxesgo credxtic1o que impli-
““can 1as cuentas por Cobrar en el caso de insolvencia o moro-
sidad de los compradores del usuario. El cedente no se com-
“promete al pago y Unicamente 10 hard en el caso de que se tra

te de mercancfas de mala calidad, errores .en la cantidad o



‘modelo, o retraso.en la

actoraje al vencimiento. En esta modali-

dad . de'servicio;el :factor no-sblo adquiere el riesgo crediti
cio. de las cuenbas por cobrar. sino que ademds proporciona los
servicios conexos queimplica su actividad como son, investi
Vgac{6n comercial, cobfanza} contabilizacidn,. etc., y se ' com
promete-a cobrar las cuentas en una fecha determinada previa

mente, que comunmente es de diez dias despues de la fecha~é

pagar por el comprador. Este tipo de sexvicf

b) Factoraje con -anticipo: ;En\esté‘:bipo de

factoraje , ademds de los servicids pfeégédos Y que ya men-
cionamos, a solicitud del éedente §e éuédé utilizar un finan
ciamiento en el inter de las fechas de cesién y vencimiento.
Comunmente el financiamiento es sobre el 70% del importe. de
las cuentas por cobrar cedidas, en este caso el factor gana
el descuento que se genera por el valor de la factura, sin-
embargo la ganancia se desvanece si el cobro se hace con re-
traso. El monto del crédito miximo que se le. puede otorgar

al usuario, el riesgo sano que se puede tomar, as{ como 1las
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garantfias quedan'a disé;ecién“del factor.

“Factoraje con recurso.

1Estg‘tipo de factoraje consiste en una ce;ién
de cuéntas bﬁr cobrar documentadas o no que genera uné empre
'sa—duraﬁte‘él,éuréoknormal de sus operaciones con el compro-
miso de liquidarlas a‘la fecha de pago o venc1miento. Cuando

el cedente requiera anticipos, éstos se le pueden hacer has—

ta por .el 1imite maximo de ia linea autorizada, se

realizan,

en forma seme;anter

ceder documentos o 6f

requiera).

el comprador no pueda pagar. Por sﬁ'patté‘el‘faétor ﬁuede re
cuperar los créditos otorgados por déé;ﬁias[Adnafgobrando al
comprador del cedente o si este se nlega al pago’, entonces_

se va contra el cedente directamente.

Bajo esta modalidad en ninglin caso, el factor

asume el riesgo de insolvencia de los deudores.El cedente se
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compréméie‘a'pagar Ioé‘ﬁoéumeﬁgds $i ;ostéombraﬁores‘no io
Vhacén; Por 0£ra‘ﬁarte el féctor ﬁo sevéﬁmbroﬁetera 1kquidar
las facturas cedidas en un vencimiento fijo, sino a’ medida
'que van pagando los compradores. La garantia para =21 caso
de una eventual falta de pago la constituye un pagaré a la
vista por el importe de 1a linea autorizada., suscrito por

el cedente.

Financiamiento de cuentas por cobrar . Este

sistema es semeJante al -’ facto aje. conrrecurso. qbn la dife-:.

as{ como las

caztera.

ando “se. presenten' situaciones de no pago «

Eel'Eactcr'ﬁ;ehe“él'qombromiso, normalmente contractual, de a

T,ﬁoba;'la Qia extrajudicial antes de llegar al extremo de to-
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mﬁr medidas de gipovjudiciél.

. ElifactoraJe"es, como hemos visbo una figura

muy versabil que ofrece una solucion a cada caso’ particular

- que se presenta,

] fig ra: mulcifacetica como su paji

7n0»e1‘£iaeiqomoso.

_fdctorajeison esencialmente. pro

‘1é:ftené4

: mos representad el cual ‘'es

proveedores;

una 11nea de se.otorga a empresas co-\

merciales; sé1lida: poyar a:sus proveedores

El, factor adquiere de

“sin necesida ado.

:»sgyéliéhte los
‘ o 'ﬁegﬁangia, y los descuenta con
edtto!éﬁcablecida a la empresa. Con:es
b»iéﬂe numerosos beneficios, pues le
bteniénAp?ciédibo de sus proveedores y le .fa

egociacidn de“un plazo mayor de pago, ademis de

ercanciaen el mqmento,opoftuno. El proveedor tam-
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bién resulta beneficiado ya que puede proyectar su flujo »dé
caja y no tendrid que esperar a que se cumpla el plazo pacta-
do con su cliente; por su parte el costo del descuentoAsefve

compensado con la disponibilidad inmediata de sus recursos.’. '°

F. Estructura de la empresa de factoraje

pireccién

General.

Contraloria.

| i

Administracién Promocidn

y Negocios. ( Negocios ) Finanzas.
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Direcéién General: Esta direccién se encarga
de la: coordinacion y .supervisidn de todas 1as actividades de
‘las ireas’ componentes de 1la empresa de factoraje. Mantiene

to incegral Yy adecuado de ‘las dreas; es 1la

‘cabeza de:la‘’ empresa y en ella radlca el gobierno de la misma.

vaa@jn}{tracién y servicios: Dentro de

nilevarania-la realizacién de los objetivos

gpfeiﬂapoyo a las otras &reas de 1la

ituida’ por-los departamentos de Andlisis

»‘Xrea‘de promocion: Esta drea es la~que,se‘en-

'catga de los negocios de 1a empresa con 1a c11ente1”

es’  la
. responsable de detectar Y negociar con los posibles‘ ciientes,

que ante todo sean sdlidos econom1ca y moralmente, se encar-

ga de la fase inicial del,factoraje,ique“congiste en’ - encon-

con 1a
ella .,
a fin de mantener viva‘la f rélal iniciada. E1 &-
rea en cuestidn tieﬁé~ﬁ‘ £

la investigacién deim

control y estadistica de:’l

planes de mercadotécnis
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>'e1 inicio y mantenimiento de 1a relacicn comercial entre ‘el

cliente Y. 1a empresa de factoraje. A'gunas otras de sus fun-

ciones son; 1a: autorlzacion del riesgo; aprobacion de ‘crédi-
to lxquidacion de remesas etc. Podemos decir que dentro de e-
1la se realiza en su totalidad 1a parte operativa del facto-
raje. Para su operacidén se divide en tres departamengos que
son Sector comercial, Sector industrial Yy séctor servicios .,
dentro de cada departamento se rgali?an las . actividades co-
rrespondientes-a.cadd secbor:: ‘

Area’’de finahzaﬁ.*Esta irea responde a ‘la ne-

cesidad de la empresa de. reunir;los recurscs economxcos ne-

se encarga de 1la

ciones de crédito y otras

" empresas, 'y en generai dala

ble del control interno'y administracion de 1a empresa -de
factoraje, tiene a su cargo todos los asuntos legales de la’’
empresa (dentro de ellos ‘se encuentra 1la redaccidn de ‘contra. -

tos, cobranza de créditos litigiosos, verificacién de .forma
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de.'las facturas "en‘geﬁeraifdei mantenimieht6~de~tod§sk’135 

Kdispdsiéibnes'!e yles aplicables al factora)e), tambféﬁiiuséd

encarga de xa auditorxa de la propia empresa y de . la presta-

;cion del aervicio a la clxentela, tiene a su cargo 1a ~.conta-=
bilidad de la empresa y como en'el caso anterior. la ‘presta--
‘cidn del servicio-a los clientes. Estd compuesta por-los-de~"

" partamentos Juridico, Auditoria y Contabilidad.

Como obsetvamos,,la empresa de factoraje

y oportuna. 7‘ 

G. Nokmétlvidad

La- normat vi ad

podemos dividir en dos grandes grupcs normBCividad externa>

y normatividad interna. La normatividad externa esté dada‘

por todas las d1sposxciones de caracter legal (1eyes, decre-

tos etc.) ‘que existen acerca del fachoraje Dentro de‘_ este

grupo encontramos 10 referido en e1 aparcado B de este mismo;

capitulo.

se . encuentra
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constituida por las poiiticas de operaciénwde Ia propia em-

presa. Estas politicas pueden revestir ia forma de general o

de particular, segiin estén avocadas a regulat

de la empresa o destinadas a normar en parbicular a algun a-‘ﬁ

rea de la misma.

Debemos considerar ante todo due; una empresa
de factoraje opera en unidén de dos elementos que son el vo-

lumen y fraccionamiento de los créditos. cuya establlidad '.

'ien la_mayori e los casos no puede programarse de una- mane—

vrd,peifecta, son creditos que se caracter;zan por su varlabi

anto ‘al sistema de fxnanclamiento,,fechawdefcolo-,"-

:. cacibn:y-recuperacién.

La empresa de factoraje para tratai‘de miniﬁi
zar: las posibilidades de riesgo, emite poliﬁicas de cardcter
-'general para tal fin, dirigiendo su actividad de manera pre-
cisa para evitar en lo posible su exposicién al riesgo. Ha
tratado de fraccionar los riesgos al operar con el mayor nii-
mero de clientes posibles, sin olvidar que un aumento en 1la
clientela le acarrea m3s gastos que, desde luego, quedarén
cubiertos con el pago de comisiones y honorarios por parte
de la misma clientela; es preferible para la empresa cargar
con mis gastos que exponerse a un riesgo mayor. También ha

fijado un limite al importe de los documentos tratados, lo que



‘altas cantidades, esto con:el obJeto de evit

rfectamente de-

par ado anterxor, en - la

cual estEn det rminadas y def1n1das_1as areas que.la -confor-

man asi como,las politicas de operac1on de cada una de ellas.
'Ademas;de la;estructurac1on perfecta de la empresa, ésta tie
ne que mantener una normatividad acorde a cada segmento de
15 misma, amén de que la normatividad debe ser respetada pa-
ra el correcto funcionamiento de la misma; esta normatividad
debe contener entre alqunas otras cosas la descripcidn exac-
ta y fcrmal de las funciones especificas de las dreas compo-
nentes; ademds de algunas politicas que conlleven al dominio
absoluto de funciones que el personal tiene a su cargo, asi
como la delimitacién de las mismas. La responsabilidad de

los funcionarios debe ser total, pues de ellos  depende en
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grSn medida el*éxi;o’&e ias éctiViﬁadgs“ﬁe factoraje.

. Dentroide’ la normatividad interna tambien te-
nemos politicas a: seguir en cuanto a 1os clientes con. los que
ia empresa Operara. 1os quetos ideales para tal Ein serén a
quellos que sean empresas Qedicadas a 1a,activ1dad deca111s-'
ta; que vendan‘su mercancia a crédito; que tengan a éu favor
un seguro de crédito; que los plazos de . page que otorguen no
sean 1argos, que no dependan de compradores unicos. que se-:

encuentren’en situacxon de aumentar sus ventas y nO» cuenten’

con el cépitél para hacerlo en forma sana; qﬁé uéilibgnl
sus p;odqctos materias primas que sufran de constantes E}ti-}»ﬂ
bajosvén su'precio; que manejen grandes activos fijosrcon;cg
pitai‘limitado para produccidn; que sus ciclos de venta sean
marcadamente fijos o que tengan su mercado a distancia. bLos
sujetos no ideales serin aquellos que venden su mercancfa mg
diante contratos o pedidos pues en este caso no existe el T
riesgo crediticio: empresas cuyo plazo de pago sea excesiva-
mente corto; que vendan su mercancia a un comprador ﬁnicb de

solvencia poco comprobada o; empresas muy pequefias y poco sol

ventes. IR

Las politicas anteriormente sefialadas estén'e
numeradas de manera enunciativa .y devhinguna forma limitati-

va, pues la cantidad y la calidad-de las mismas se encuentra
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en proporcidn al tamafio y necesidades de la empresa. Sdlo
. hemos decidido enunciar algunas politicas a manera de ejem-
plo; desde luego, de la normatividad de la empresa y de su
Acumplimiento depende en mucho el funcionamiento correcto vy

adecuado de la misma.

H. 0pera9§6q del factoraje.

_El primer pasogpa opéracién del factora-

je consiste en.la.detecciénideila qivgnéela potericial, para

posteriormente contactar Gon ella.y lograr un acercamiento ,
en el cual el factor ofreceré:sus servicios y explicard con
detenimiento en qué consisté la operacidn ofrecida. Una vez
realizado lo anterior, el cliente pondrd a disposicién del
factor la documentacidn necesaria a fin de que é&ste realice
un estudio a conciencia de la situacidn en que se encuentre
aquéi; al mismo tiempo, el factor realizard una visita pre-
liminar al prospecto con el fin de constatar personalmente
la situacién del mismo en cuanto.a establecimiento, activida’

des, planta de personal, etc.

tutivas, poderes, estados financ

cias comerciales y bancarias etc
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empresa prospecto; tal analisxs se reallzara bajo dos puntos

de vista: el cualitativern el que se tomara en cuenta la ca

~11dad de las operacione ‘ieron ‘origen-a los documentos

que se pretenden ceder, citativo en el que se analj

za la cantidad de;negp‘ 'y:el por:qué de ellos.

determinard si el

paso se

wltado positivo por el conﬁrﬁrib),lleyatﬂ

Una vez obténida 1;
rd a“la contratacién de 1a opeEac
cora eliconttato normativo, es decir el
' chos y cbligaciones de las partes,
cipn, los honorarios, la prestacxon’

tracién o financieros, etc. También se efectuard en.este mo=
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mento el.contrato de promesa de cesién de derechos de crédi-

to.

El siguiente paso consiste en 1o que propia-
henée es . la.operacidn del factoraje; en este punto se verifi
ca la elaboracidén de un contrato de cesién por cada crédito
:cedido, ‘se procede a la firma ‘del mismo y a la entrega de la

documentacibn.para operar.’

% Lé miqistracién confﬁrma‘el siguiente_baso‘de
operacién del fa¢t6£éje. y.consiste en ;arenﬁ?eéa?délbagtici
po'pactadb sosreﬂlas cuentas por cobrar. 'En el inter entre
la ministracian y la cobranza, ée realizard la  notificacidn
de la cesién al comprador del cedente; es muy importante el
hecho de la notificacidn, pues el comprador es ajeno a la o-
peracidén y si no esté debidamente notificado se corre el ries

go de una cobranza realizada defectuosamente.

La cobranza constituye el penfiltimo paso de
la operacién y consiste en que,al vencimiento de las cuentas
por cobrar el factor realiza el cobro de las mismas segfin
el esquema de programacidén de cobro efectuado por la empresa
factor. La cobranza puede realizarse de manera extrajudicial,
judicial, por medio de adjudicacidn o de castigo. Es poifti-

ca de la empresa factor el que se agote la via extrajudicial
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antes que intentar nada por 1la vié juéicial

La 1iquidac16nfdei.negécip@esié;'ﬁitimo .pasu
de la operacidén y consiste en Que,'uné véé‘feélizadaylal'co_
branza, el factor entrega al cédéhte>ei remaﬁeﬁtevayksﬁ ‘fa-
vor, que es la diferencia entre el total de ios éréditos ce=
didos y el anticipo entregado menos 1a dé&udcién'de :inﬁere-

ses o devoluciones.



Factoraje con/sin recurso.

Promocidn { e————w fAndlisis ———p osi
inicio|—
Financiero.
1 no
* Detectar. *Cuantitativo.
* Acercar. *Cualitativo.

* Recabar.
* Visitar.

JAutorizacidn Contratacidn Operacién
— —ly ——el —
* Facultades Contrato nor - Contrato de
seglin nivel mativo. Prome- cesién por
jerdrquico. sa de cesibn. cada crédito.
Ministracidn Notificacién . Cobranza >
* Anticipo. ¢ Notiflicar. * Cobro extrajudiciat

* Cobro judicial.
* Adjudicacién.
* Castigo.

Liquidacién Fin.




pro lemas en 13 opera-‘

Eién dél actoraje y sSus. posxbles soluciones.
A.. Ejecucién’ de contrarrecibos y facturas:

Al ceder el cliente de la empresa de factora-
je ‘105 derechos de crédito a su favor contenidos en contra
rrecibos y facturas, la segunda adquiere del primero todos
los derechos consignados en tales documentos. Al vencimiento
de las cuentas por cobrar contenidas en facturas o contrarrg
cibos, se lleva a cabo la cobranza de las mismas; si el deu-
dor paga, no hay mayor problema, pues la operacidn de facto-
raje se habri realizado y concretadoc en un 100%. Sin embargo
si el deudor se niega al pago al ser requerido por la empre-
sa factor, surge el problema de un crédito 1itigioso, que a
como dé& lugar se tiene que recuperar, pues de 1o contrario

representarfa una pérdida para la empresa factor. Hemos di-
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1it{ca‘de'barécber génerél. la empresa de fagc

cho que como

ohtener el pago primeramente a través de la via
!extrajudicial, agocar ésta 'y solo hasta entonces llegar a la
:via:judic;al;:el ¢poriqué? es claro, al entrar a la via judi
éié;,hQ'Solamente se gastarin fondos en 'la recuperacién del
;dergcho de crédito cedido, sino que ademds éste ya no serd

““igual en valor, aunque si en cantidad, al que se hubiera ob-

-“tenido.si se hubiese pagado en su tiempo. En.el.caso:-iante-
rior, lo que procede es iniciar un juicio ejecutivo‘:merc$n-~'~

til para obtener la recuperacidn del crédité’coﬁtenidd'én

na factura o contrarrecibo.

La factura es éiehbre'de naturaleza mercantil
y no estd reglamentada por nihguna ley mercantil ni eivil,
lo que di lugar a entrar al estudio de un documenteo particu
larmente interesante. La factura es “la lista de mercancias
objeto de un contrato mercantil, con la mencidn de sus carag
teristicas (naturaleza, calidad, tipo), su precio y su canti
dad. La factura se refiere siempre a un contrato mercantil

que generalmente es el de compraventa." (24 ).

Podemos. decir que‘la’ factura es un -documento

(24 Garrigues, “Ar e‘pégollado.:Contratos Mercan-

tiles Atlpicos.
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privado y que al aceptarse se llega a convertir en un contra
to, no es un titulo de crédito ya que la ley le niega ese ca
ricter. Cuando se expide una factura, ésta puede constituir
ademds una manifestacidén o sefial de ejecucién de un contrate
y si es aceptada y firmada por la contraparte entonces se

puede decir que se ha perfeccionado el contrato.

La costumbre mercantil ha reconocido otros dg
cumentos que tienen importancia y que son utilizados en 1la
actividaa comercial, su importancia radica en qﬁe estin enla
zados a ciertos problemas a que dan lugar las operaciones y
actos juridicos por los gque se llevan a cabo. Arce Degollado
nos menciona algunos de estos documentos como son (2% ): pedi
dos, CONTRARRECIBOS, talones de embarque, notas de cargo Yy
crédito, recibos de mercancia y servicios etc. Dichos docu
mentos son objeto de operaciones impropias, como por ejemplo,
pagos, pagos parciales, entregas en grantia, depdsitos, endo
sos, avales, ventas, representaciones, etc; son de naturale-

za jurfidica unicamente probatoria.

La Suprema Corte de Justicia de’ 1a Nacién

pronunciado jurisprudencia acerca de- la factura,




a
FACTURA: Siendo la factu:a:un»dochmentojprivg;
do, solamente hace prueba plena*en?éontrafdevia;ﬁé;;éfqué,ia

ha extendido, pero no en contra de tercerbé dé ﬁu;éngs:népqg‘

cede.
Quinta é&poca. ’ ;
Tomo XVII pig. 609 Cafiedo Alfonso.
Tomo XXIX pdg. 745 Likerman Jene.

Tomo XXIX p&g. 878 Rosales Al£ORso.

Tomo' - XXX - pdg. 929 Roy Monrroy Jamas: = %

Tomo XXX pég. 1933 Huasteca Petroleum Co.’

Apéndice de Jurisprudencia’de 1917

Semanario Judicial de la Federacién, 4ta péftg,é -sa

Facturas, endoso de : La faéturé esrun ;dbcu—
mento mercantil para consignar la operacidén 1;evada a  cabo
por un comerciante transmitiendo la propiedad de un bign, em
pero, los "endosos" posteriores, de particular a particular,
son simples cesiones de derechos que no participan de l1la na-
turaleza mercantil. La factura no se puede equiparar a un ti
tulo de crédito, perque no estd destinada a circular, ni es
un documento en donde esté incorporado el derecho gue consig
na. Para declarar procedente la terceria excluyente de domi-
nio, el actor debe probar plenamente ser titular del derecho

de propiedad y la simple factura de un vehiculo no es sufi-



nal Coleg

Facturas e ‘las. La Juris-

'prudeﬁéiéide';a Suprema Corte d » “Eeitéradamente ha
1imitado ‘el valor probaborio'dénlasffééﬁpras, dado su cardc-
tér de documentos privados, pero kélfliaitaci6n ha obedecido
principalmente, a los casos en que con facturas se ha trata-
do de probar la posesidn (sobre todo en Juicioc de Amparo),
por lo que es frecuente también que, desde otro punto de vis
ta,si se alega como medio de prueba una factura en la que a-

' parece que una persona comprd un bien, adminiculada de otras
presunciones que hagan suponer la certeza del hecho asentado
en la factura, debe estimarse como comprobada 1la propiedad
del objeto de dicho documento. Una factura extendida a favor
de uno de los litigantes, aunque es un documento formado por

su orden, sdlo puede perder su fuerza probatoria si se propo
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:sg» tache

derico Sou

1965 idel
3% gala, p. 101

“Facturas. Su valor probatorio.”” Si bien es

'ciégﬁﬁ‘qﬁgyéxishe jurisprudencia en el sentido de que “sien-
i éb'fé factura un documento privado solamente hace prueba ple
,ﬁa eﬁ c&ntra de la parte que 1o ha extendido, pero no en con

tra de terceros de quienes no procede", sin embargo, si 1la

factura de que se trata estd suscrita también por personas
que como testigos dieron fé del acto de la transmisidn de la
propiedad del bien hecha en favor del tercerista por ia eje-
cutada, y esos mismos testigos comparecieron ante el juez del
conocimiento y a la vez que reconocieron sus firmas, declara

ron sobre el hecho de la transmisidén de la propiedad antes a

ludida, y tal prueba testimonial se desahogd respeténdose las

disposiciones legales sobre esta clase de prueba; por consi-
guiente, la factura que por si sola no es prueba, esti corro
borada por otra que la hace concluyente para acreditar el de

recho del tercerista.
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Sexta época,f4ﬁa parte..
Vol. XLII. pag.147°A.D: 1652/59 . Talleres
Generales Super, S.A. de C.V. Unanimidad 4 votos. Apéndice

de Jurisprudencia de 1917 a: 1965 del Semanario Judicial de

la Federacién. ( 26).

Por otra parte, pasando a otros asuntos, 1{-
neas arribarﬁencionabamos que la ejecucidn de una factura se
iievé a cabo ‘a través de un juicio ejecutivo mercantil y es-
ta‘situacién obedece a dos aspectos. El primero de ellos es
que el cédigo de Comercio en su artfculo 1391 sefiala en su
fraccién VII que el procedimiento ejecutivo mercantil tendri
lugar cuando la demanda se funde en documentos que traigan a
parejada ejecucién, tal como lo son las facturas firmadas vy

reconocidas judicialmente por el deudor.

"Los documentos que traen aparejada ejecucidn
ademis de la fuerza ejecutiva que poseen, les corresponde el
car8cter de prueba constituida de la accidn, tal y como 1lo ha
determinado la jurisprudencia obligatoria y Qefin§qa,ldg ola-

Suprema Corte de Justiclia de la Nacién."(27).

(26). Fuente consultada: Arce Gargol;o:

Atfpicos. pp. 251-253."

(27) ‘Arellano Garcfa. Prictica oréﬁsefuef¢ahti;
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Para que un documento que‘ traiga aparejada e-
jecucién pueda ser despachado en;gjecucién, débekreunir tres
requisitos que son: la deuda del titulo debe ser cierta, exi
gible y iiquida.

Es necesario que las facturas firmadas y recg
nocidas judicialmente por el deudor, se hayan perfeccionado
en medios preparatorios a juicio ejecutivo mercantil, pidien
do el reconocimiento de la firma de los documentos. Em caso
de que el deudor se niegue a reconocer sﬁ frima, se dard por
reconocida cuando se le haya citado o requerido dos veces pa

ra el reconocimiento Yy se rehuse a comparecer O a contestar.

El segundo aspecto al que nos referimos a cer
ca .de la ejecucidn de facturas, es que la Ley General de Or-
gaﬁizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito 1le d§i el
‘carficter de tftulo ejecutivo mercantil al contrato de facto-
raje, por lo que en este caso, también procede ejecutar a
través de un juicio ejecutivo mercantil, siempre que el con-
trato sea firmado y reconocido judicialmente por el deudor ,
seglin la fraccidén VII del articulo 1391 del Cédigo de Comer-
cio, y al igual que en las facturas, haya sido perfeccionado
en medios preparatorios a juicio ejecutivo mercantil, que a

grandes rasgos se desarrolla de la siguiente manera:
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DEMANDA: La procedencia del juicio ejecutivo
vmeréantil serfunda en el hecho de que el actor disponga de
‘un documento que traiga aparejada ejecucidn, tal como lo son
ia factura y el contrato de factoraje, que tengan las carac-
teristicas citadas con anterioridad. El juicio ejecutivo mer
cantil se inicia por 1a interposicién de la demanda que debe
rd satisfacer los requisitos de una demanda de un juicio or-
dinario (artfculo 255 del Cdédigo de Procedimientos Civiles}),
a la que habrd de acompafiarse el tftulo ejecutivo mercantil,
as{ como copia de la demanda y del titulo a mids de la que de

be acompafiar para el traslado a la contraparte.

TERMINO PARA CONTESTAR LA DEMANDA: La costum- H
bre en el medio, consiste en que el demandado no se limita a
formular un escrito para oponer excepciones, sino gue conteg
ta la demanda. El término para contestar es de cinco dias sg
gin el articulo 1396 del C6digo de Comercio, el término co-
mienza a correr desde el dfa siguiente a aquél en que se hu-~

biere efectuado el emplazamiento, tal y como lo dispone el

artfculo 1075 deil Cédigo de Comercio.

TERMINO PARA OPONER EXCEPCIONES: Segln el ar-
tfculo 1396 el artfculo para oponer excepciones en juicio e-
jecutivo mercantil es de cinco dias. Las excepciones que se

pueden oponer podrin ser dilatorias o perentorias.
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ACTO DE EXEQUENDO: ”"...presentada por el ac-
tor su demanda, el juez, de oficio y sin audiencia del deman
dado, deberi proceder a examinar el titulo a fin de determi-
nar si refine las caracteristicas de certeza, liquidez y exi-
gibilidad..." (28). Si el tfitulo es vAlido y tiene caricter
ejecutivo, el juez dicta el auto de embargo, ejecucidn o de
exequendo para que el deudor sea requerido de pago, en caso
de que se rehuse al mismo, se le embargaridn bienes suficien-
tes para cubrir la deuda y costas. El auto se publicard como
secreto, para evitar que el deudor esconda los bienes que en

su casco serian objeto de embargo.

CITATORIO: Dictado el auto de exequendo , se
procede a requerir de pago al deudor. Esto tiene como obje-
tivo que el demandado tenga la oportunidad de pagar volunta-
riamente su adeudo. S5i el domicilio del deudor es desconoci-
do se hari el requerimiento por tres dias consecutivos en el
Boletin Judicial. Si es conocido, el actuario lo buscari en
ese lugar con el actor o su representante; si no se encuen
tra el deudor, se dejarad citatorioc fijando dfa y hora para
que aguarde la nueva visita del actuarioc. Requerido de pago.,
el deudor tiene dos alternativas: o paga o se ve sometido al
embargo de sus bienes.

( 28) Jesiis Zamora Pierce. Derecho Procesal Mercantil. p.168.
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EMBARGO: si el deudor no efectfia el pago, se
le embargardn bienes suficientes para cubrir la deuda y las
costas, es decir, se deberd proceder a afectar bienes del deu
dor que deberan ser rematados para satisfacer el crédito. El1
embargo no se suspenderd por ningdn motivo, y se llevari ade
lante hasta su conclusidn, dejando 21 deudor la reclamacidn
de la diligencia y sus derechos a salvo, para que los haga va
ler comc le convenga durante el juicio o fuera del é&i. El em
bargo se encuentra regulado por los artficulos 1394 y 1395 de

el C6digo de Comercio.

EMPLAZAMIENTO: El embargo es el  presupuesto
procesal del emplazamiento. En el juicio ejecutivo mercantil
después del embargo, se procede a emplazar al deudor para que
dentro de un término de tres dias improrrogables, se presen-
te a hacer el pago o a oponerse a la ejecucidn, el deudor ha

de ser notificado personalmente.

EXCEPCIONES: Contra el contrato de factoraje
y la factura, proceden las siguientes excepciones: Falsedad
del titulo ¢ contrato; fuerza o miedo; prescripcién o caduci
dad del tf{tulo; falta de personalidad en el ejecutante,o del
reconocimiento de la firma del ejecutante, en los casos en
que ese reconocimiento sea necesario; incompetencia del juez;

pago o compensacidn; remisidén o quita; oferta de no cobrar o
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espera y novacion del contrato\ emandado tiene cinco di-

La 1nterposicion'

as para oponer las e cepciones que tuviere'

de excepciones debe estar apoyada en 1as pruebas.

PRUEBAS: En el juicio ejecutive mercantil exis
te 1a pfﬁeba‘desde el mismo momento en que se interpone la
demanda, pues ésta debe acompafilarse del titulo ejecutivo co
rfespondiehte. Se concede un término de quince dias para’ la
etapa probatoria. Posteriormente se procede a publicar las

probancas.

ALEGATOS: Después de la notxficacion de 1a’ pu

blicacién de probanzas, los autos se encregaran, primero a1l

actor y luego al demandado por cinco dias‘ uﬁo para

que aleguen su derecho. Los alegatos sevha;én’pbr:escrito.

SENTENCIA: Al dictar’la §entencia . el juez
tiene nuevamente que revisar si la via ejecutiva es proceden
te, ésta es una labor de oficio; esta actividad se realiza
ain cuando el ejecutado no haya contestado la demanda ni se
haya opuesta a la via."Declarada procedente la via ejecuti-
va, y sélo en ese caso, se ocupard el juez del fondo del ne-
gocio y pronunciarid una de las dos (nicas soluciones posi-
bles: 1) Declarar probada alguna de las excepciones perento-

rias opuestas por el demandado y absolver a éste , o bien
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2) Declarar probada la accibn. Esta (ltima es la llamada sen
tencia de remate, gue manda proceder ayla venta de los bie-
nes embargados y que de su producto se haga pago al acreedor
(arcs{1404 Y 1408 del Cbddigo). Esta sentencia, cuando causa

ejecutoria, tiene toda la fuerza de cosa juzgada." (29).

En cuanto a la ejecucidn de 1los contrarrecis

'bos podemos decir gque, estos al revestir una forma tan espe—
cial, ailn no estdn debidamente regulados por nuestra legisla

cibn: 'sin embargo la forma de ejecucidn que se nos ocurre es

similar-a la propuesta para las facturas. Esto es, gque al es
tar contenidos dentro de un contrato de factoraje , Vpierden

su autonomfa para pasar a ser parte de dicho contrato. Comd

mencionabamos con anterioridad, el contrato de factoraje es,

por ley, un titulo ejecutivo mercantil, por lo gque considera

mos que al ejecutar el contrato de factoraje automidticamente

por el principio juridico de que la suerte de lo accesorio

sigue la suerte de lo principal, se ejecutan a - su vez los

contrarrecibos contenidos en tal contrato, siempre que el

contrato de factoraje haya sido firmado y reconocido judi~

cialmente por el deudor y sido perfeccionado en medios prepa

ratorios a juicio ejecutivo mercantil.

(29) Jesils zamora-Pierce. Derecho Procesal Mercantil. p.207.
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- B. Factoraje realizado con tItulos de crédito

emitidos 1rregu1armente.'x

Al momento de recabar 1a’ documentacién‘ para
la celebracién del contrato de factoraje, se tiene que veri-
ficar con todo cuidado el contenido de tal documentacidn. Es
decir los documentos que contengan los créditos que se pre-
tenden ceder, son sometidos a un andlisis profundo para de-
terminar su vdlidez y que efectivamente procedan o estén re-
lacionados con la proveedurfa de bienes, de servicios o de

ambos y que sean créditos no vencidos.

Al efectuar la cesidn el cliente estd obliga-
do, por ley, a garantizar la existencia y legitimidad del de
recho de crédito; la cesidén de esos créditos comprende todos
los derechos accesorios a ellos, a menos que exista pacto en

contrario.

La empresa de factoraje en ningln caso se a-
treverfa a calificar los documentos objeto del contrato como
aceptables sin que estos 1o fueran, pues estar{a entrando al
inicio de una operacién altamente riesgosa tanto econdmica
como prestigiosamente hablando; generalmente la empresa fac-
tor es sumamente cautelosa al calificar a su clientela , vya

que por 1o general las operaciones de factoraje se realizan
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 sohre grandes cantidades de dinero y al aceptar a-un cliente

dudoso.‘ella misma se ctear{a un problema.

Lo ideal en la operacién de factoraje es que
todos los documentaos que contengan el derecho de crédito a
ceder, estén emitidos regularmente y alin mids si se trata de
titulos de crédito, ya que estos se encuentran regulados ple
namente por la Ley General de T{tulos y Operaciones de Crédi
to. Con las facturas y contrarrecibos es un poco mls diffcil
determinat si estén o no emitidos regularmente, pues al care

cer de una tegulacion oficial se carece de puntos de referen

cia con los cuales comparar dicha emisidn.

En esfe apartado el aspecto que nos acupa " ‘es

Cequé pésa cuando una operacidn de factoraje se realiza con
t{tulos de crédito emitidos irregularmente?. Como ya mencio-
nabamos , el ideal es que el crédito a ceder esté documenta-
do, en este caso, en un titulo de crédito emitido con todas
las caracter{sticas gue para tal f£in sefiala 12 Ley General
de Ti{tulos y Operaciones de Crédito para cada titulo en par-
ticular, bien se trate de letra de cambio, pagaré, cheque,
etc. Sin embargo no siempre es posible que los grandes alma-
cenes, por ejemplo, cumplan con tales requisitos debido al
gran climulo de titulos de crédito que expiden a sus provee-

dores y que aceptan de sus compradores y no obstante que en
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ocasiones la eﬁisién'dé'titulos sea irregular, la empresa de

“factoraje acepta Operar con ellos.

Supongamos que una gran tienda, ya se trate
de un supermercado o un almacén departamental, emita letras
de camhio firmadas con un facsimil como resultado de la gran
cantidad de documentos que tiene que firmar, serfa humanamen
te imposible realizar tal actividad y por 1o tanto se decide
utilizar el facsimil de la firma autorizada para emitir t{tu
los de crédito. La letra de cambio en cuestidn cumple con tg
dos los requisitos que sefiala la ley excepto la forma de 1la
firma, ... 1la ley no exige el nombre del girador; exige so-
lamente su firma Y no admite otro medio para sustituirla, si
no la firma de otra persona, que suscriba a ruego o en nom-

‘“bre del girador. No se admite como en casos semejantes, el u

so.de marcas o huellas digitales." (20).

El facsimil al ser un sello, se podria consi-
derar como una marca la impresidén que deja y este aspecto no
se admite como firma, no obstante lo anterior, en la précti-
ca se utiliza corrientemente debido a las circunstancias a-
rriba mencionadas. Es un problema real y requiere de solu-
cién, la que nosotros proponemos es un tanto pretensiosa, y

(20) Cervantes Ahumada. Titulos y Operacliones de Crédito.p 63
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ésta es que en la ley se maneje un aspecto que regule esie
vacio; y decimos vacf{o no porque no se maneje ya el aspecto
de la firma, sino porque existe un vacf{o respecto a los con-
ceptos modernos, vivimos.en un mundo en donde el descu-
brimiento de ayer, hoy ya resulta viejo. Todo avanza  a "un
ritmo impresionante en nuestros dias, todo menos la législa—
cién mercantil, o por lo menos no al ritmo que deberfa; 4 es
este campo en donde surge algo nuevo cada dia y muchas veces
(como en el caso del factoraje) se ve un tanto limitado en su

aplicacién, sobre todo por falta de regulacidn oficial.

Nuestra Ley General de Titulos y Operaciones
de Crédito data de 1932, cuando la actividad comercial no e-
ra del volfimen que ahora ostenta, por lo que sugerirfamos
que en algunos aspectos fuera reformada y adecuada a los re-~
querimientos de la vida actual, y un ejemplo claro es preci-
samente al relativo al de la firma en la letra de cambio,
por qué no modernizar, y permitir el uso del facsimil, tal
y como se acepta ya en la Ley General de Sociedades Mercanti
les en su articulo 125 fraccidén VIII, en donde se marca que
las acciones deberdn ir firmadas autdgrafamente por los admi
nistradores de la sociedad o bien por firma impresa en [fac-
simil de dichos administradores a condicién de que el orfgi-
nal de las firmas se deposite en el Registro Pliblico de Co-~

mercio en que se haya registrado la sociedad.
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El problema del factoraje realizado con titu-

los de crédito emitidos irregularmente, las empresas de fac-

toraje 1o han resuelto asi: si el titulo es legitimo, es de

cir que cumpla con todos los requisitos de ley, que no ten

ga
de

alguna irregularidad de fondo, sino que mis bien se trate
algin detalle que sea ficilmente comprobable, como lo es
firma con facsimil que se comprobarfa con la autdgrafa de
persona facultada para la emisién de t{itulos de crédito.
podria decir que el riesgo es mucho al aceptar, la empre~
de factoraje, titulos de tal naturaleza, sin embargo no

as{, pues una empresa de factoraje es muy estricta en 1la

calificacidébn del cliente y sdlo si es serio, establecido Y

con cierto prestigio se atreve a aceptar un titulo emitido

con irregularidades.
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C. Cobranza Delegada.

“La administracidén y cobranza de los derechos
de crédito, objeto de los contratos de factoraje deberid ser
realizada por la propia empresa de factoraje financiero. La
Secretaria de Hacienda y Crédito Piblico, mediante réglas de
caricter general, determinard los requisitos, condiciones vy
l1imites que la empresa de factoraje deberd cumplir para que
la citada administracidn y‘éobranza se realice por . terce

ros. " (21)

El parrafo citado con anterioridad nos parece
claro a primera.vista, aparenteménée la ley reéula la cobran
za aelegada en el factoraje, es decir la cobranza realizada
por terceros. Sin embargo. no es asi, el pirrafo es totalmen
te oscuro, ya que no marca de manera enunciativa los requisji
tos y condiciones para realizar tal cobranza, menciona fGnica
mente que la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico deter-
minard mediante reglas de caricter general los requisitos ,
condiciones y limites, pero hasta ahora no ha habido ninguna

publicacién al respecto por parte de la citada Secretaria.

La laguna de laley en este’punto obedece, co .

(31} « Artfculo JSB,pérr :o.5§
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1£undida. principie

1izadas al margen de 1a

ley y se’ efectuaban de acuerdo a 1osﬁusos y -costumbres en el
~fmedio, al regularse el facto;aje de manera oficial, la ley a
icogié'los ﬁsos y -costumbres iy loé ihcluyé en el cuerpo legal
"déndolés asi un :arécﬁerioficiai, pero:la:ley .deja escapar
-.aspecto, no lo deja claro, sino envuelto en una nube que no

permite entender con claridad qué.es lo'que. se quiere decir,

y obstaculiza momentaneamente el proceso natural de realiza-

cidén y que ya era manejado po:’!a mpke as de.factoraje an-

pectos:

prend{fdé

_Qirectaid

-sa

lymopto'del crédito de

-acuerdoa’su

e las.'cuentas por cobrar
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no-documentadas guedan:a’cargs ‘del propio usuario.

‘caso; factoring no cobra directa-

e.va a concretar a la vigilan

mediante visitas periddicas a 1la

ctoring ellgeJ;psbcligntes de 'la. empresa’

tantemente.” (32

édﬁo:observéébs‘ia‘gobtﬁpgé délegada,,,sii‘no‘
keé manejada con el debido cuidado puede llevari.a. la éqmisién
de fraudes, principalmente poréue ﬁo'ekiste'elbcoﬁko'i admi-
nistracidén directa de la empresa de factoraje en las cuentas
por cobrar, amén de que estas quedan en poder del cliente.Es
necesario, para solucionar el problema de la cobranza delega
da mal reglamentada, que surjan con prontitud las reglas a
que se sujetard; por 1o pronto existe ya una reunidén de em
presas de factoraje a través de AMEFAC, en donde entre ellas
proponen algunas de las reglas a que seria ideal que se suje
tase la cobranza delegada, tales como: gue la cobranza dele-
gada se efectfie a través de un mandato otorgado en escritura
plblica al tercero en cuestidn, esto es .con el fin de que la

{ 32 Bauche Garcladiego'Mério.‘dperacibnes’Bandar#as. p,336
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cobranza se realice de una manera Gnica y no dé lugar a frau
des; se contempla también que entre las empresas de factora-
je exista comunicacidn, a través de listados, a cerca de las
operaciones de factoraje que realizan para evitar que exis-

ta duplicidad en las cuentas por cobrar.

Se espera que la Secretaria en cuestidn, apre
mie la publicacién de las reglas de operacidén de la cobranza
delegada.-para. que asi se limen, a la brevedad posible , 1as

asperezas de la ley en este aspecto.



CONCLUSIONES.

.1.— La inclusidn del factoraje dentro de 1la
lggislacién mercantil mexicana, demuestra que ya existe una
apertura a la adquisicidén e implantacidn de nuevas figuras ,
que por su origen extranjero podrian parecer inaceptables pa
ra el particular modo de pensar del mexicano, pero que cons-
tituyen la base para que México progrese y se encuentre a la

altura.de la potencias financieras.

2.- La promocién y difusidén del factoraje de-
be acrecentarse y aungue hoy en dia presente algunos proble-
mas en su operacidn, é&stos se resolverdn a través del tiempo
mediante el uso frecuente de la figura, ya que esto conlleva
ri a que el legislador tome conciencia de que el factoraje
es una figura viva y no solamente palabras plasmadas en un
papel. As{ se lograr3d que el legislador tenga un interés mis
profundo en la figura , lo que traerd como consecuencia que,
este trabaje mids en ella y resuelva las posibles lagunas que
existan y le preste un adecuado mantenimiento al depurar al

miximo el aspecto legislativo del factoraje.

3.~ El1 factoraje como todo en la vida presen-
ta dos aspectos: Uno, que es una figura compleja, pero que a

plicada correctamente conforme a los parimetros establecidos



pretender que este
se de una'figura:tan.n

més a“través de’la

ro dentro del émbitorint‘;n cion

emb’rgqjelfprihcipai

problema con que se ‘encuentra’el’factoraje gp,ﬁékicb, es .la

mentalidad del mexicano, pues al ;rétafse debuna figura dise
flada al modo de ser.y penSar‘ihgleses, én muchos aspectos rg
sulta inoperable aqui. Se tiende a desconfiar de lo descono-
cido, se tiene miedo a perder, y mids si lo que estd en juego
son cuentas por cobrar, pero el factoraje es una figura muy
confiable y segura, y el comerciante mexicano debe empezar a
confiar y sélo as{ crecerd y se fortalecerd; sélo cuando el
factoraje cobre el impulso que debe tener, y se 1logre una
gran cantidad de comerciantes cautivos, se podrd decir que
México ha triunfado debido a la aceptacién de un concepto ex
tranjero en su idiosincracia tan especial, y al aceptar nue-
vas y modernas formas vendrd consigo la tan esperada evolu-

cién hacia el desarrollo econémico.




ANEXO 1

HLN °

wemes 12 de fabrere ¢

CFICIAL

ACUERDO por ol cuol s establece ol copital mi-
nimo pogado con que deberdn contar las em.
presas de foctoroe financiero.

Al margen vn sello con el Escudo Nacional, que
dice: Evtados Unidos Mexiconos.- Secretaria de Ho-
cienda y Crédito Publico.- Subsecretaria de Hacien.
da y Crédito Piblico.. Direccidn General de Seguros
y Valores.. Directidn de Volores y Orgonizaciones
Auxifiores dal Crédito.. Subdnxdén de Orgoniza.
clones Auxili dal Crédito.. de Re.
guladién de Organizaciones Aunlmrn del Crédito.

ACUERDO POR EL CUAL SE ESTABLECE EL
CAPITAL MINIMO PAGADO CON QUE DEBE.
RAN CONTAR LAS EMPRESAS DE FACTORA.
JE FINANCIERO,

En viriud da la Incorporacién en la Ley Ganera!
de Organi Ay xlh del Cré-
dito de las empresas de factorale financiero como or«
gonizaciones ouxiliares def crédito, 1e hace necasario
determinor pora dichas smpresas, los alveles de capi-
talizasda adscwados para lograr una satructura fi-
nenciera s8fida que las permita lograr la

TRANSITORIOS

PRIMERO.—E! presente acuerda enirard se vi.
gor ol dia siguients de 1 publicacidn en ¢l Diarle
Oficial de lo Federocidn,

SEGUNDO.—~Llas empratas de facioraje finan.
cieto que @ la fecha an que entre en vigor ¢l pretente
Acuerde no cuenten can ol capilal minimo requenido,
tendrdn como plazo hasta el 31 de diciembre de
1990 pora cjustarse ol misme y fe. o la Secreta.
tio de Hacienda y Crédilo Piblico el primer testimo-
nio y dos copias simples de la protocofizacién del Ac-
ta de lo Avomblea General Exirgord; de Accio-
nittas en lo que ocuerden dicho ajusts de capital.

Atentoments.

Sufrogio Efedtivo, No Realeccidn.

E) presente Acusrdo se axpida en México, Distri.
o Federal a los 16 dias del mes de febrero de 1990.
En ausencio del C. Secretorio de Hocenda y Crédito
Poblico de confarmidod con el ortforlo 137 del Regla-
mento Interior de la Secretaria de Hacienda y Crédi.
1o Poblico.-El Subsacratario de Hedendo y Cridita
Piblico, Gulllarmo Ortix M.-Robrica.

plana de su objeto sadial y participar ds monera efi-
ciente y sficaz dentro dal mercado finandero.

En este rantido y conla axperiendia adquirida en
lo regulocién de las demés orgonizaciones cuxiliares
del crédito, 1e astima convenients establecer paro es-
tos intermediarios, un capital minimo que les garantic
ca desds su inido un desarrolle equilibrado y sélide,
y ofrazcn ol piblico usuario la mayor seguridad y
garantia en la realizacin de sus oparacionss.

Por lo onfetior, esta Secrataria con base aa la
fraccién XXV del Articulo 60. de s Reglomenio Infe.
rior y con fundomento an ol Articulo 80., fracdén | de
la Ley General de Orgunizaciones y Actividodes Au-
xiliares del Crédito, despuds de haber escuchado los
opiniones de la Comisidn Nadonal Bancario y del
iguisnte

Banco de M‘Kg_h__-;",m'_:‘_s
—ACUERDOPOR EL CUAL SE ESTABLECE .El."

CAPITAL MINIMO PAGADO CON QUE DEBE-
RAN CONTAR LAS EMPRESAS DE FACTORA.
JE FINANCIERO

UNICO.—El copital minimo can que debarén
contar lar smpresas de factaroje financiero 1erd de
$5,000'000.000 {CINCO MIL MILLONES DE PE.
505 00/100 M.N.}, totolmente suscrito y pagado. En
o casos de sodedades de copital varichls, ol copital
fijo sin derecho o retive no podrd ser inferior al mini.
o0 ontes sedalodo.

Parg lograr sl monto de capilalizacién referido
o ol pérrofo anterior los empresas de factoraje fis
nancisro podién emitie obligaciones subardinodas
convertibles obligolariaments a copital hasta por el

de dicho monto, que se colocardn a un plazo os
ires ahot.

El Bonce de México axpadicd tos Reglas de Co.

1 g

———

ACUERDO por of gua se estoblecs sl copital mini-
mo pagodo de las arrendadoras finandieras,
derogondo la primara de los reglas bésicos de
operacién, publicadas ¢l 31 de julic de 1989.

Al margen un sello con af Escudo Nexional, que
dice: Estados Unidos Maexiconos, - Secretaria de Ha-
cienda y Crédita Poblico.. Subrecrsiaria da Hacisa
da y Crédito Publica. - Direcdén Genaral de Seguror
y Vdlores. « Direccidn de Valores y Orgonizaciones
Auxiliares del Crédito. - Subdirscdén de Orgoniza-
cionas Auxiliores del Crédito. - Departomenio de Re.
guladén de Orgonizaciones Auxiliares det Crédito. -
OF.:  102-£.366-DGSV.1I.B0.508. - Exp.:
723/291852.

ACUERDO POR EL QUE SE ESTABLECE EL CAPI.
TALMINIMO PAGADO DE LAS ARRENDADO-
PAS FINAMCIERAS, DIRCSANDC LA PRIME.
RA DE (AS REGLAS BASICAS DE OPERA.
CION, PUBLICADAS EN EL DIA™tC DFACIAL
DE LA FEDERACIONELIT DEJ G LE1989.
Con of objeto ds adecuar ef capial minimo da las

Rnonderasales modifi que en
maleria scondmico y finonciero reafiza el Gobismo

Federal e impuliar una mayor partidpacién dal sedor

dentro del mercado finandero, por las veniajor que

ofrecan pora canalizor recurios que financian fundo.
mentalmente la adquisicén de bisnes de capital en

beneficio de la planta produdiva del pals, y o

on cusnig las recientes reformas a diversor ordenc-

ml-nku pridicos en ka moteria, asto Secretorio con

. lm crticulas To. y 8o, lrnu»én I, 24

l!dav Genergl dn los Umites y

oodéa Rl



1.

. Operaciones B

BAUCHE-GARCTADIED

.-CURIEL YONG, -Eduardo.’’

BIBLIOGRAFIA.

ACOSTA ROMERO, Rafil.

Derecho Bancario, panorama'de slstemaffininciero'mex{dano.

Ed. Porria. México. 1978+

ARELLANO GARCIA, Carlo

Préctica Forense:Merc: 1990.

Contratos Mercant.

Ed...Trillas.: Méx

Ed. Porrfa. México. 1981.

’ﬁEékER,fFredefick.

‘Eéctbrs their development practiceé ahd financing by "banks.

New Bronswick. U.S.A. 1951.

‘CERVANTES' AHUMADA, Radl.

T{tulos y Operaciones de Crédito

Ed.Herrero. México. 1984
Nociones técnicas précticas em *biﬁéério.
PAC. 198.. México.
DE ANGELI, Sergio.
Il Factorihg.

11 Risparmio. Mildn 1965..7°



9. GUTIERREZ Y GONZALEZ, Ernesto.

10.

Héxico.

14.

16. ROJINA VILLEGAS, Rafael.

Derecho de 155 obligaciones:

Ed. Cajica. México. 1976. 

GAVALDA CHRISTIAN Y STOUFFL&T,‘Jeani
Le contrat dit factoring. .

Juris Clausseur Periodique, La semaine juridique.

Paris.

Z\«OTILLA \mmmsz Jesus

El factoring dentrorde édlﬁéyeh

Apuntes~de citedra. Universidad Iber\‘me}icaﬁa.,IQBI;
0'BRIEN, Paul. o
Factoring's break throungh:yearé
The banker. Londres. 1963.;7
RODRIGUEZ Y RODRIGUEZ, Joaquin
Curso de Derecho Mercantil. p
Ed. Porrfia, México. 1971.
Compendio de Derecho Civil. Tomos. ir;”y,iv.

Ed. PorrfGa. Méxzico. 1985,



17. SANCHEZ FERNANDEZ VALDERRAMA, José. Luis.
El factoring, garant!a, financiacion, servlcios.

Facultad de Derecho.'Universidad complutense de Hadrid

1972.

LEYVA GARCIA, José..

El Factorxng.

Tésis profesional U N A ‘M

-GARCIA GOMBZ, Josg.
Factoring como elemenﬁo:de ustrial econémico
en México.

Tésis. Escuela Bancaria Com
LEYES

cédigo de Comercio. ‘
Ley General de Organizaciones’ y ‘Actividades Auxiliares der
Crédito.

Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito.

Ley General de Sociedades Mercantiles.



PUBLICACIONES.

Peridédico “El Financiero". Publicacidén diaria. México.
Diario Oficial de la Federacién. Publicacién diaria. México.
Folleto informativo de la Asociacidén Mexicana de Empresas de
Factoraje. 1989. México.

piccionario. Pequefio farousse. Edicidn 1988. México.



	Portada
	Índice
	Introducción
	Capítulo I. Factoraje, sus Antecedentes
	Capítulo II. Naturaleza Jurídica
	Capítulo III. Vicios y Problemas en la Operación del Factoraje y sus Posibles Soluciones
	Conclusiones
	Anexo 1
	Bibliografía



