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INTRODUCCION. 

Desde tiempos remotoS, e"~·tas giandes cultu -

ras de la antigüedad, ha existido l~ ··aq~i~-i~·a~~.:c6m~rc·i~1. en­

tre los integrantes de los núcleos hll~~~~~~!~~~f~~:~~~:~\~ .. ~f~io - la 

mencionada actividad, como todo, ·ei::a. _m~.y.;:~~:~~~~,nt~.r:ia·; ~ sin 
• :e_·. 

embargo ésta fué evolucionando haS_~á :~~J~~~-~1~~i~~~/~~~cc~~~'.f~~~~:J~ días 

en donde es sumamente comple-j a-, ;~y~~~~~.!11~":~-~}~:~~~~~'.-~-~!~ Vi~~d_:: _c·a- -

mercial nacional o internaci~nay: 0~]~ ¿ :(!;;~t:-;,7!: :,;:~( :; · ·-
_¿~,;:;~ ;(:~J :\;?.'fg;;~-~ ~--~;'..:<'E;~·,··: :C:#-,=; ~-·.o~.ec·-

Oe entre-.,todas:olcls ~·ci~~·t1YJ~~-§~' ·~~~-Z.'á'{~,i~~" ,_-, __ --~- '-º-' 

es una la que nos interesa ~·º~~~O.~t5~[t~'si~~ ii~ff{~~r~;de 
reciente nacimiento. en n)le~tro 1:iste~a<'jur!~ic°:: • E!l i~~t:c>¡;a-
j e considerado como. un ;:cin~':.'._!t!~.l~.r.:-_~ ~f~~~.~~":;~#~ª-~~.:.• .. ~.~-·.·i. /_':~.~:_.. · 

• - - -'" _,,:,:¿ - - _:¡__,~ .. ._ ··-·· :- ' - .-. '.. ".!¿~:--~-"-'.:/ 

Al t;~ták~~e~l~ t~a (.••lta{~mb~~i':·e~n ... ~ .•.•. ·~me•u:c~·~li·o~;._ ~~~I~.~~tt{': io ... 
que se tiene -~qu:e::~'h_a~\.~~:~f~_~'.~~~!-~J~~"Y - - ;~f;~-) que~-:-'se .. 
quedará en el tintero y-~~:· ~6~6 ;;:,~~ ~i'.f~J:n~:~rs6 dii:, .. ti~~;} 

Soluci·o'n=···a·~:r· .t~_;:.;/: ----~;-~-,:·:.~:;;·, ''~-~· -~::}:;·-~ ·::::·>··:)¡e,:··~, 
po se podrá , :,\:,,!' 1' . > , , . 

- -; '· ;_,~:-~·· :,·<~'.;" ~~:)f<. -".',·.·.· .. ·.·.··· :~_-_'.•,·.:_~.~;-' 
- - -- "''.S'...: '~.:.'.'; __ 

-=-:~~:;:.-¡;:·-:::::~.~-=-;"'=-~y --:_:;;·~0;-rc::o;-3~ ::-c-~-~==~~O~'O'._~~~-~~--:~~~o:--;= 

El taCtO~acJEif~~~:i~ ·:·_~-¡:(~~~~1ift:!i;-.i'.á;_· aA.~~:~~.'1 a -- ·1a ··--
. \- ' - -- - ' .· .< ·' ': ' ' '. - . \·.: __ ~ ·-· '\." -.,, - .. 

gran producción textil ·que ·.~-~t.a/ tellía .:P~r~-·~.!!l ·\~p.oca>~e}~a' Re_: 

volución Industrial, .fué u~'~ ·f{·~~~:~::-'c~~~;d~,;,'.·~~~-~·cf:~~;~;h'~e; pa­

ra poder exportar hacia···-1a c·oi~~~~-~:\!se ··e_x~'.~de.rii_:~···~f~ .·;::J-~Od~'¿_ 
. ' , 

ción. Posteriormente evoluct'onó' ha·_sta c~nve'rtiiS0 :·en Una: . s-o-



fistificada figura· '!i~an~i~ra. 
,\.:::~/'' 

._ ··,-_: 

.{"~n ·~~Ú~ó ~!' fac'.ito~aje. escasamente tiene trei.!1 

::2t::~E1~1j~l~t~~~~~~~¡~;:ll~?l.i~dm~:: 
gen _de -1.~ -:-1'ey-~-§';.a Yi~t[¿f1~~~1-~1~:5;,~¡¡~-o~~iabi~~-r;i:~-r~·~t'.-:fp~~-~tL:~~i n9u-n~ 
ley .. '!e ~:€~~~~~~l~,,'I~f~i~~¡~'.~;;J;I¡:'.~%~,]~~~';ifyf:~¿f:ª~c.:~~·.~· .•~~ 

. ' . ..:f,'.~~~ --~':1r¡~~i::\ ,_.·.~~~(' ·>.i ;·;:: ·-~·1.~-·- '-~~:·~:~; :~~\it::.. ;'.:-:.:·?_·~ 

.... ~ :~Xli~ti~~~¿~~~~:it~t~~~&:tr·~1::·::: º:: 
- nel:a-i ~~~e·{~r=[~l~~~~~;J;~-~::·f;'-I~::~~-id~~,_~.s''-Aú~~l'.i-iares del crédito 

la. cúai /;;~o~~-i-d~¡j~ ·'~:1·, ~-~:6t·~;aJ-~·: pí-ec!Samente como una orga-

nización ÁúJ¡jli~~ ¡;~ · d~é'dit6 • 
.. : . ·~:. 

- - -_·-"'/ 

-, soh muchos los aspectos que el factoraje ofr~· 

ce para ser ~:~-tu~'iad-~, ya que al ser una figura extranjera 

su inc1usión en l~ legislación mexicana y su aplicación en 

los álnbi tos finaricieros, dan lugar a incontables si tuacfo- -
. . . 

nes -espécia1eS- · dé-~ópe!I-ación. 

En el presente trabajo tendremos oportunidad 

de conoce~,·1os·principios básicos del factoraje, pretendemos 
. ' : . 

dejar en claro los aspectos de operación, regulación oficial 

y dar alguna pOsible solución a algunos problemas que se pr~ 



se convierte en una figura altamente positiva. El segundo 

aspecto es que, puede llegar a ser una figura un tanto·pe11 

grasa cuando. es manejada o entendida erróneamente Pe:>~· .1·os .!! -

suarios del sistema. Por lo demis, consideramos que· -·~~:~a~. 

pecto positivo es predominante. 
-_~);-:-:: :.;-·'--_.-

• ·0::.1\ , ;··· 

implantac~~n"~~í~f~Ji"~~ 4.- Definitivamente, la 

',O--, ·'.'-'. --.-·-.-, 

sarrollo financiero del país, al proporciona~~·· una -.fuente 

más de financiamiento a las empresas prest·ad·o·ra·s··o:-.pr'a\;eédf!' 

ras de bienes y servicios. 



CAPITULO I:. FACTORAJE•- SUS; ANTECEDENTES. 

En este c::a°Páü'{(:,; ;~~¡,i:~tende ~~-~i~recer, en 
.'._C,. -=,·;'..'.=:i.o: --=-'-·""..:,_ .• ~-ce ·• -··- - -""=='- -- _e 

la medida de lo p~~-ible, ei o~fge'rld~ ia .figÚra del factora-

je o factoring . 

. ~n er- ~~+!!li:°!·~.'aP~-rtado se expondrá lo relativo 

a los co~Íé'nzos~~-d~-{~'.~~~6f~;~~j ~- en la an t igÜedad , para poste-

el 

cuaL prc:>idamente podremoS e·ncontrar el origen del factoraje 

modern·a. 

El segundo apartado, tratará del factoraje y 

su·historia en el Derecho Español, es relevante señalar que 

el factoraje en España entraña cierta importancia para nues­

tro país, pues si bien es cierto que el origen técnico y o-



perativo tiene su antecedente en el Derecho Anglosajón, tarn­

bien lo es que dada la relación histórico - política de Mé­

xicO con España durante la conquista dió origen a que esta 

figura tuviera una aplicación real en nuestro país en virtud 

de la relación com~rcial que la Madre Patria soste'nía con 

sus colonias en general y con la Nueva España en particular. 

En el te_~_ce~. ap_3:_rt;:a~() expondr.~.~~s __ es_p~.~~fi_ca·-:­
mente lo nues-trO, es d~-Ci~··:.;~~'_:ant_e:'?ª~-~~t~s ·a·~l ~~.~-t~~-a-jC~~-~·~ 

sí ·C7om~ .-la' clpli!=ació~·;a~tuaJ_ del mismo _eO nue~tro _.Dere9ho ; 

trataremos'µ~ ~,~cúl~e~~~--d·e ·manera_senc.illa el.:_có!no y_.e1 por 

qué-ae1-: rac-tOr~je eñtr~-·noSotros; cómo ha evo1uctonado -e1 

factor en México, abarcando desde los primeros tiempos de la 

actividad comerci~l. has~3 ~os tiempos actuales, en donde r~ 

cientemente so te ha rei::onocido y regulado en un cuerpo le-

gal como-10 es la.Ley ~~ner~l de Organizaciones y Activida­

des Auxiliares del ·crédito. 

A·. DERECHO ·11NGLOSAJON. 

'.':'·-~-".,·-~-=-~· _:_:",-
_,_:~Ant'"es- -ae ::~iit~~r~==-~,-=---ici~~"u~·p,~b:_pülmén-~-e--,=es ~eú-. _Di-

recho Ariglosaj:¿;ri·, ·~~º~ ~;:~-~~~~,a~·~mÓ·~~:::k {'.~~:-~d~~·::~ri'Í:i~~-~· para u-
. ~-~·:___. ;::~::.· .'.'~ 

bicar de alguna ma·nefra :,10s.0~a1bOi:e~'.}le~~-~~faC"t:.O'tcije; 
. . ' ' . ,· .. ·.·::, . ' ·, ¡'>.:-~, . \" 

. ·<·.::,._::·?:. ::,:;:;. .'>.:::}'.::': ~~>:::~:/ 
Resulta -rea'i·~·~ri-~'~ ··:(~Po~~~~1e>~~e·t~'r.~(ñ~r ,¡a fe-



cha exacta de la aparición del factoraje¡ el antecedente más 

remoto que es conocido se encuentra descrito en la Biblia y 

dicho de manara más propia en interpretaciones de la misma 

específicamente en el Talmud, en donde ya se describe a una 

especie de "agente" que se dedica a contratar alg6n tipo de 

negocio a nombre de un tercero. Generalmente este agente era 

un viajero qoe"aprovechando sus frecuentes viajes, realizaba 

los negocios que le eran encomendados, una vez ejecutados 

los P.ropios/ e.Ste--:tipO de relación era eminentem~nte ·rea:li~!,·_··-~:." 

da en ~b~~e a ta·: confianza -que -existía entre ambos . · sul.~-~o~'..; 
>•:: :;·:.. ' 

~:)Ues_ ~º-,._se 'Cuent~ con --~i09úfi dato que revele ei.:carác.tO; 

tractua1 ae·.';1a ·-~:~~:a~?~6~·:: :·_ ( 
. :.,.~ -·~-¡__;~~,·--~--·o:- ~ -=- ,;-__- ~-:~:.·2 . ..~· -

.:; :'.~~ª~Ii1º:~erite encontr~mÓs ~".e"~~~~~~;. :·~ fi~. 
gu~á de;:, !.~~·~~-~~j~~- ~~~-·: i~ _6~,~~~u~~ .. :.:~e~--~~a:~·~1i~~~~-1llt'a'.~'.~·~~~~~~~-;·: 
ment·e· 600 ~ª~~~·· A·,~:-c. /··-~·-en:~:~i C6~fg-O .. -de;:;.-:Ha~~~·r~c:bú\~·~/~·~~ist_~~-~-~.~--

ba para ~~: -Hprincipcll n e·~, la ·-~ent~ d~'h,'"(~n'e',¿}~~~·.' ~ft~;~~·~~::-:-~: Una·, 

cc:>mp_enSac:ión -que éste·-hac{a- a·r"=:ag'~·n~-~\',_:á1hCU~i'· ~~~::;·:·i~~;~~ori;;:~!~ 
con el nombre de Damkars, ;~~~'.>-~-~-~·~~~;~-;~-~-~;~'.~:'.}~~~~ ~t~~~J~~·::;;~~-~-~--

,¡.,-

dos 
para su venta en Cara~-~-~~-~~~·-~ y~r ~ ~~~~~~~~t-~~t.[~~~ :~-/~EL~ ·" 

'-''._·~- -~~~~·ft:,:'~'~-~c-';~~~~-"-~~.··.'.::- -- ' 
::,,_::.,,·,. -

(1). Cfr. T~sis Escuela aa·ncafiá:~·comef~iaf~·:·.sr>s1Stema de fi. 
nanci~mineto · den~·m.in.~:d_?: -~~·ct"_6'~~~r¡~:-::a_~~t.~~:"'~~ ·'.·~:~,a-,' Instit_!! 

ción de créditp. aenjainín :Aim¡;zán_7 pp. l ~ iÓ. 
(2). Idem. 
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Doscientos cuarenta años AHtes de Cristo, ~en 

Roma ya era conocida la figura jurídica del facitoraje. " 

correspondiendo en sus rasgos más sustanciales a la del ins­

tintor. " ( 3). Mantilla Malina indica que en el antiguo Dere­

cho Romano la acción instintoria permitía reclamar al dueño 

de una negociación mercantil, el cumplimiento de las obliga­

ciones contraídas por la persona que se había encargado de 

administrarla. 

Los romanos conocían a un agente encargado de 

"facer" (proveniente del verbo facere, que significaba: ha­

cer--cosas) encargos por cuenta de otro. Nos parece importan­

te hacer notar la diferencia que existe entre esta actividad 

y la que se producía por la realización del contrato de man­

dato, pues éste implicaba un contrato específico, y el fact2 

raje no, pero la diferencia más notable consiste en que el 

factor no era un mandatario sino que era un ayudante, o aux1 

liar del hombre de negocios; además con el tiempo, el factor 

fue evolucionando y creciendo por su cuenta hasta convertir­

se a su vez en comerciante. 

(3). Mario Bauche Garciadiego. Operaciones Bancarias. p. 302 



DERECHO ANGLOSAJON. 

El _Derecho Anglosajón es muy importante, dado 

que es ahí', en Inglaterra y más propiamente dicho en Londres 

en ··donde riace e.1 factoraje moderno. Raymond Rodgers nos dice 

que·ºia.-Blacwell Hall en Londres, que estaba dedicada a la in. 

dustr1a11Zación de la lana hacia 1397, se considera general-

mente como_- el lugar de nacimiento del factor comercial. (4). 

PosteJÓiorJ!lente, en los s~glos XVII y XVIII el ·factoraje co-

mienza a ser uti"lizado con frecuencia, para. co"nver_~irse en .!! 

na figura,_ fi~-~nciera~ y ~~:~~-ó~i~~-~-m~-~--:-¡mpO:;-~:an~-:~~-~~-an·~~-~ ~ ,:_el 

··siglo ~1x; y pas~r a lo' que •• ~s .~t ~~~~·~·~~ ·~raé:t;\,,:•áje (inglés 

de1 sig10 xx.~ · ./:~. d~.: ;I{ :r • •. ;·.·· · ,1 ' /' ··:;;;· '.::: 
·-,'~'.;~~;-,:~ ···~· ·<:~·-·· ~:.•,;:.·.··~.·.·.·.· .. ,?:'. ,·-·. :i_¡,, .. ,.;.¡: .. -- .. ·:. ·~f ··<;-, '. " ' ,. . ·.~·.·:<:·<· • " -· - ', -_ - . ·.-·. ~<··~:J~~~= ' . ' . ·:·< ·'"..:'~. -.·:E"'';~'.!!{~~- .. ·,':.f~-.~. {>.~"- -0>~ '"'..:-.~ ":~ -''·" -

":.,,;~ ~ -~~~\~~~ Ei;~{~;~~~{~-:~~-~ · ~~s ;~~/ía·~"~-:;- ~·J~~ -~.~'.~é-~.b~. en Inglate­

rra. :~~~:~i:+.ci~~~:i-~;~ci.riá~i~:n €~-- ~-::\·~'~ .;:'có~~·rc-f:~~~~~·s. -í·ónd i 'ne ns es que 

en 

·. e1:·4n~·6.o ~-~"édf~ dE! salida para la producción excedente de ~rn­

g.ic{t'~;~~/·.prÍncipalmente en el ramo textil; en esta etapa de 

---~=-i~;;~~_i,¿O_~~~~ón __ del factor inglés, éste presentaba las caracte­

r!Stica·s de lo que en nuestros días se conoce como comisio-

nista. 

(4). Cfr. Mario Bauche Garciadiego. Operaciones Bancarias. 

p. 303. 
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Durante el siglo XVII, los medios de transpo~ 

te que existían, además de lentos e inseguros eran poco ade­

cuados para la exportación de mercancía hacia lugares fuera 

de Inglaterra por lo que los fabricantes que deseaban vender 

sus productos fuera del lugar donde se encontraban, para so­

lucionar el riesgo que representaba la venta de sus mercan­

cías, siguieron la práctica de embarcar su producción en con 

signación a un factor, que generalmente se encontraba muy 

cerca del mercado potencial para la venta; "el factor se en­

cargaba de vender la mercancía, del cobro del producto de la 

venta de la misma y de remitir este Último al fabricante que 

la había hecho el encargo, una vez que el factor hubiera de~ 

contado la comisión por sus servicios pactada de antemano. 

En el siglo XIX, a partir de la Revolución I~ 

dustrial, continúa con más fuerza la expansión del factor d~ 

bido a la necesidad de ampliar los mercados a consecuencia 

del gran incremento en la producción, principalmente de la 

industria textil; se busca contratar a un agente que coloque 

las mercancías en regiones lejanas, y que además se respons~ 

bilice de la solvencia económica de los compradores de aque­

llos lugares remotos, a cambio de una comisión que era pag~ 

da por el productor contratante. El desarrollo del factor m2 

derno en Inglaterra, lo tenemos expresado claramente por la 

historia de una industria textil en plena expansión. 
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A mediados del mismo siglo XIX prosigue la ex­

pansión ~el factor y se extiende a Estados Unidos, aprovechan 

do la demanda de productos principalmente textiles como ya di 

jimos; es aquí en América en donde surge con gran auge la in­

dustria textil, misma que se topa con enormes problemas finan 

cieros; el factor comienza a prestar su ayuda a la naciente 

industria estadounidense, solucionando en gran medida los tr2 

piezas económicos que representaban para ella adelantar dine­

ro contra la mercancía expedida al factor antes de la época 

fuerte de ventas, garantizando así, el crédito de los compra­

dores y a la vez haciendo adelantos a la fábrica contra asig­

nación de recibos. 

En el siglo XX, a principios, el factor aband2 

na su función de comisionista, para especializarse en cuesti2 

nes crediticias, proveyendo a su clientela de diversos servi­

cios financieros que iban desde anticipos sobre ventas hasta 

adelantos de crédito sobre el producto terminado. La activi­

dad del factor se realizaba como un auxilio al comerciante, 

sin embargo con el crecimiento de éste y al convertirse en u­

na empresa, el factor fue desplazado por une nueva estructura 

de ventas que estaba conformada por dependientes que no eran 

auxiliares propiamente, sino más bien eran empleados directos 

de la empresa, también tuvo mucho que ver el que las empresas 

crecieran y con ello hubiera una apertura de sucursales y a-
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rrencias para la distribució~ de_ su producción. 

El factor, necesariamente tuvo que dar un giro 

en sus actividades para sobrevivir a la exclusi6n de que era 

objeto, es así como deja de ser un especialista de servicios 

y aprovechando toda su experiencia, se transforma y se dedica 

al desarrollo de diversas técnicas financieras, administrati-

vas y contables todas ellas en beneficio exclusivo de su 

clientela. Hacia 1950 se sofistica aún más la figura y se mo­

derniza al imitar a los americanos en la compra de facturas, 

en el desempeño de la contabilidad y en las funciones de c2 

branza. 

FACTORAJE AMERICANO. 

El origen del modelo americano del factoraje, 

se sitúa en la costa este de Estados Unidos de América, prin­

cipalmente en la Colonia de Plymouth, en donde se crearon so­

ciedades dedicadas a la importación. Dada la aran distancia 

que separaba los mercados, se originó una gran demanda de los 

servicios prestados por el factor, siendo de tal importancia 

su actividad que llegó a ser imprescindible en la actividad 

comercial. En América, el factor se encargaba de distribuir 

mercancías y cobrarlas, y pronto tuvo la posibilidad de vender 

más de lo que el industrial podía producir, la colonia resul-
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t6 tan buen negocio que el factor com~nzó ,a pedi~- al -- indus­

trial que enviara más mercancía, pero ·carric ,eso. imP1i:~aba ma-

yor inversión por parte del empresario,. el mf.~mo"':~ack~·r en-·' -:;-.. , ... _ .. _.-_, 

viaba por adelantado dinero al país d~ origen,','é:on·'.ta1':de. que 

enviando mercancías con la misma continuidád ;;. Se -:-empieza. a 

reconocer que la ·función del faCta·r er~ l_i- de-financiar a la 

empresa _a través -de la venta de-. sli c.art~~·a -:-;;§¡{:;-ii:&li~úm6s e.O el 

a~0-1995 ia-s.',funciones -·_del;_ factor.,:coml'erizari ·-~T:~~--é~:~tu_c.iona-r; 

ha_~~~~---0,c:fej~-~- ~t-·rá~:--":s~-- anterio~ conc-~~t~- ~ª;~·-:; ·c~in;:~'ft,f~-se ' .. en 

< banCJue_ro -~sPecial'izado; -este mism·a- :clño:~ .. t¿~:~~~-:~~Si~~:~~-~.~-i~ai·i~a 
-Pº-~~ ~~~Mera véz la o-p~rac1ófl d-e- ·-ra~:~c~-~~j~~~;;~~~"-~;~~{~f~'.l~.o·~~,~~~-~{~--­
.-.. sí -.-co~~ ~i facto-r se especial iz~ ér(. -~.-~-~VJ,~~'.~~s_>·~:J:~·~·~·~~-e~·?S·. 
Esta· evolución fue conocida com6 .11 oid '.iI~:~)~~-á\;~_~,~-~T~'.~-.;:"t~\-:·.:;','A 

partir-:de entonces empieza la exPan~i~~~~[~~t:;r;·~~~-~~;(~~\. ·.ef1'~:: :::~~­
·ci_r, sale del campo textil, par~: .in~~:i:~~~~;~R:iJi:a-~~~6:~·¡::~-~~~~-~~ 
ción del mundo financiero. ;;~ é'~;~-'.;:t:-'''-·¿.} 

(5). Dentro de la historia del factoraj~· americ'an6 se cono­

cen tres tipos del mismo, a sabe·r: 

Factoraje Colonial: Es el que se realizaba con merca!lcÍ_~s 

procedentes del viejo Continente. 

Factoraje Old Lina: A principios del siglo XX, se dibuja u­

na mutación en las actividades del factor para especializa~ 

se en cuestiones financieras. 

Factoraje New Style: Mismas actividades que el anterior pe­

ro más especializadas. 
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B. DERECHO ESPAÑOL. 

La ascendencia de los factores españoles, se 

encuentra desde el momento· en el que partieron los grandes 

viajeros en busca de nuevas ru_taf'.i' p~ra llegar a Oi:'iente. Bi­

en fuera en aquellas lejanas tierras orientales, o en la Am§. 

rica recien descubierta por er:ro_r_,_ el~ f~_~tor ya existía en ~ 

sa época, pues precis3.-meri~E!,,-"1a- _c;-a~sa- de esos vi~je~ fue ei-· 
' - ----.,- ··-_----· 

buscar nuevos mercados poten.c1a1és, Y.a ·~u~ra para ·caioCa'r 

mercancías españolaf<, o para· adqlliril' pioau7tos e~~-ti~-Ps ··de 
las tierras visitadas. 

Estas exploraciones trajeron para Espa~a al 

descubrir y colonizar América no sólo la adquiSición de tie­

rras enormemente fértiles, sino la posibilidad de acrecentar 

su comercialización debido a la gran cantidad de productos 

no conocidos en el viejo mundo, y que existían en cantidades 

ilimitadas listos para su exportación. Corno es sabido, toda 

colonización trae consigo mucha actividad comercial, debido 

a la exportación e importación de productos, y en este caso 

dada la lejanía de las colonias americanas de la Madre Patria 

fue necesaria la inclusión de un intermediario, que pudiera 

realizar en uno de los tantos viajes hechos a tierras ameri-

canas, a nombre de terceros, la compra venta de los produc-

tos encomendados 
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~a p~iricipal obligaci6n y funci6n de los fac­

t_ores_ e.1:"a la de, vender la roorciinc!a que estaba bajo su respon­

sabilid~ci ,.-·tratando' de obtener la mayor ventaja posible en 

~U'a~:~,o ::~:i:.~~-~~-i~·- y ·_c:ondiciones, además de custodiarla siempre 

y:···eri'.. tari:,to¿_no _se réi!1izara la venta, o si se trataba de com-
·."J '~ 

;Pra, :~h·a~rt~ ::q~_e ·na hllbiese sido entregada a su dueño. 

'-'"· 

<::::- -- - Esta·ap~raci~n realizada por !?l factor, era 

__ m_~y ·~~Jn"e'j'á~-~e a lo que hoy conocemos como depó_si to, con la 
e"" 

- ---(fffe-.r~nC1'i:{\:ie qi.íe los factores tenían la plena 1 i bérta-cf- a·~· 

;;;~~-~~~~r-~:··'ias· mercancías sobre l.as que yersaría_el encargo he­

c_ho Por el tercero; .los clientes,,. es decir, -0:e1--:factor tenía' 
' ~--

e 1 derecho de elegir a -su C1ierfte1a", perO:~tai-ñb'ié·n ca{a sobre 

su responsabilidad la solvencia_, .tanto económica como moral, 

de la misma; además tambi~n 'tenía.como prerrogativa, elegir 

las condiciones en las que daber!a llevarse a cabo la compra 

venta; también quedaba a sU elección el precio de la opera-

ción, procurando obtener siempre la ventaja tanto en la ven-

ta como en la compra,pues esta era una cuestión que determi-

naba, en mucho, el prestigio del factor; por Último, tenía a 

su cargo la cobranza del precio de la operación, para poste-

riormente entregarlo al principal, una vez descontada la comi_ 

sión fijada por la prestación de sus servicios, y que depen-

día en gran medida del riesgo que hubiese implicado la reali 

zación de la operación, y claro, del prestigio del factor~ 
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Finalmente, señalaremos que el factor tuvo u­

na evolución muy parecida a la de su homólogo inglés, y que 

no hay nada más que agregar a este respecto, dado el origen 

netamente inglés de casi toda la historia, los tecnisismos, y 

la forma de operación. Lo cierto es que el factoraje español, 

sirvió para darle un gran impulso a la economía española gr~ 

cias a que por su conducto, pudo ser transportada toda la ri 
queza explotable que existía en el Nuevo Mundo, principalme~ 

te la minería, y a que también por su conducto pudieron ser 

exportados los pocos y malos productos españoles a las colo­

nias americanas. Es el factoraje uno de los principales cau­

santes del éxito de la conquista española en América, y del 

enriquecimiento total de España durante la colonia; es triste 

reconocer, que mientras en Inglaterra se preocupaba el factor 

porque la Colonia progresara através de la prestación de sus 

servicios, en España sólo se pensara en la explotación de la 

riqueza, exclusivamente para provecho propio de los españoles 

dejando, económicamente en la miseria a las colonias durante 

el período de Independencia de las mismas. Es así como conclu.i 

mes el estudio somero de lo que fue el factoraje español. En 

la actualidad el factoraje en España, tiene el mismo empuje y 

auge que en los demás países seguidores de este régimen, y CQ. 

mo en todos, ha tenido la misma evolución hacia el mundo de 

las finanzas. 
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C. DERECHO MEXICANO. 

El fac,~~~a:j·~ >~~ --~-~:~s'~;o ·aerecho, es una figura 

novísi"!ª• ya que su a~lf~ªS?,~~;.~n i~s negocios no data de m!J. 

cho tiempo atrás, ___ y·iu.&s:~.-~ún:,~~;:_'.·s'L'.·C-oriS.id'érároos qué su inclusi6n 

en la legislación .~ué~-J~--~-~,.~~T~~~;ris~~-~-·-G:~~~:. meses de realizaci6n. 

país fue difícil, dada 

(al igual que ocurrió 

can la_ figura del :·fide"'!COUí{so en el momento de su implanta-
~ ' .: ;.: - : 

ción en México) :i' de- la' t~adición jurídica mexicana, la cual 

casi por naturaleza, ~ificu1ta grandemente la recepci6n o in 

tegración de los conceptos jurídicos extranjeros que han ap~ 

recido en épocas actuales, primordialmente de aquellos que 

vengan a revolucionar de manera total algún aspecto jurídico , 

y en este caso especial, el mundo financiero. Estos concep-

tos a los que nos referimos, cuentan con gran aceptación en 

sus países de origen, que también tiene una forma diferente 

de pensar en cuanto a la realización de negocios jurídicos y 

financieros, es por esta razón por la que resulta extraño i~ 

corporar a nuestro muy particular modo de pensar, algunas m~ 

dalidades para la realización de ciertas operaciones. 

El factoraje.en México, como contrapartida del 

Derecho Espa_ñol, tiivo· ·su· origen en la conquista, y esto, sin 

que los· habitantes .. de. las. grandes ciudades indígenas lo supi~ 
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ran , pues ellos no intervenían propiamente como factores 

ya que simplement~. se dedicaban a vender o comprar produc­

tos a los españoles; si bien es cierto que tenían un derecho 

mercantil perfectamente delineado y normada la característi­

ca de comerciante. Durante la Colonia, ya existía también el 

factor, aunque ni por asombro se conocía el té~mino entre 

los habitantes de aquel México, sin embargo, por esa época 

ya se realizaban los mandatos, que aunque es una figura afín-· 

a1 factoraje, dista mucho de alcanzar todas las caracter!sti 

cas de aquél. El derecho mercantil de aquella época.~ naturC!~­

mente estaba regulado por las leyes españolas. 

En nuestro México moderno, el sistema factor~ 

je, está disponible desde los años 60 1 s en forma totalmente 

oficial e independiente; la primera empresa que efectúo for­

malmente esta operación, fue 11 Financiera de Ventas", ofreci­

endo financiamiento de cuentas por cobrar descontadas a me­

diano plazo; además de estas operaciones es importante seña­

lar que el factoraje tuvo muchisima aplicación en el vetusto 

mercado de La Merced y en las tiendas del viejo centro de la 

Ciudad de México, através de las compras de cartera de las 

mismas.(6). Posteriormente se fundaron simultáneamente dos 

empresas de factoraje con recurso, a saber: Walter E. Heller 

( 6) • Folleto AMEFAC 1969. 
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de México S.A. y Corporación Interamericana S.A. ; en 1975 

estas dos empresas se fusionaron y dieron lugar a la crea­

ción de Factoring Interamericana S.A. , a partir de entonces 

y hasta 1980, solamente habían surgido dos empresas más. Fue 

hasta 1986, cuando el factoraje empieza a cobrar realmente 

el impulso actual, el producto empezó a desarrollarse hasta 

contar actualmente con más de cuarenta empresas y una asoci~ 

ción de ellas, AMEFAC (7); algunas de las empresas más im­

portantes de factoraje en México son: Five- Banamex, CorporA 

ción ··rnteramericana ·s.A., _Corpora~ión Interamericana Serfín 

s .A.,·_. Fa-~:to~.~n~- Banamex~ s .-A., -Factoring credimex s. A., Pro­

delmex Bancreser- S.A.;. ~ además el fact_oraje Bancomer, Somex, 

e In~~r~'~:~·i-~~--~,-~:.~-f,.::.:. 

de 

facto;~j~-=,fi._~~nc'¡ero en México, carecía de algún tipo de re­

gu1ali6h<~f}~·-ia1, se realizaba libremente; sin embargo a pa_;: 

. tir·:~~i· 3-·~e enero del mismo afio se publicaron en el Diario 

Oficial de la Federación, las reformas y adiciones a la Ley 
- -

- Gene-rcil --de ·InStituciones y Organizaciones Auxiliares de Cré-

ditO, en donde ya se regula totalmente el factoraje financi~ 

ro. ºActualmente el factoraje se ha desarrollado en gran m~ 

dida para satisfacer las necesidades de empresas productoras 

(7)~ Asociación Mexicana de Empresas de Factoraje. 
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de bienes y servicios, y para optimizar los recursos admini~ 

trativos y financieros que intervienen en una de las áreas de 

mayor sensibilidad de la empresa: el capital de trabajo".(8) 

El factoraje, entre o.tras cosas es .una muy 
- _·. -- "'- ·-

buena fuente de financiamiento a ias É:!mprésa"s, es·· una gran .ª-
_:.-·-.. ,,·,.-- -

y1:1da al poder obtener crédf_to- ~·-y ~~~~~Y-r_~z-a·-_~i-' ~s~ogan 11 de 

BanComer, : ºEl ·dinero de maña· na, -hoy"-: • ¿Qué·--_-empresario no 

desearía obtener de sus cuentas por c~brar liquidez inmedia­

ta?. Realmente el factoraje cuenta_ c;:on~_más· pros que con con~ 

tras, aunque lógicamente éstos existen, pues como ya mencio-

namos, al ser una figura de importación muchos aspectos de 

ella han quedado al aire, no obstante la reglamentación que 

ha pretendido ser minuciosa, pero que como toda ley tiene v~ 

cías y lagunas; algunas de ellas son las que forman de algu­

na manera, la problemática actual del factoraje en México , 

tema central de este trabajo. 

Como veremos más adelante el factoraje no se 

trata de un crédito de habilitación o avío, ni de un sistema 

de créditos directos, ni de descuento, ni de descuento de 

crédito en libros, sino que es un tipo de operación financig 

(B). "Servicios de factoraje que se ofrecen en México." por 

Lic. Carlos Amtmann. El Financiero. Diario. 18-X-89. p. 50. 
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ra sui generis para empresas, y que como ya mencionamos ofr~ 

ce mayores ventajaa que los sistemas convencionales, eso s!, 

puede ser un apoyo para línea de crédito, pero también puede 

ser una línea de crédito única. Esta operación tiene como b~ 

Fe fundamental la cesión de cuentas por cobrar a la empresa 

factor. 

Es así· como damos· por.·}~er_minada la historia 

de la figura de -~~-~_t_or_aj ~:----~n--... ~-;~~-~-. ~~,~-~'.~_l{?:~-;~:i:' ~é-p~-~~~~-~ te~i~n. 
. , - ' 

do como punto final el· compar'ativt? -~~-h:· . .c~~ _f-~·ct(;i~aj·~ actual 

de los Estados Unidos,-- en donde el facto~aj e :-~~ui va\~ -a ·1a 

compra de carteras de - determinadas em¡:)rt!s-a:s, -·;i por· el COntr.!. 

ria de México, tiene bastantes años de haberse institu{do; 2 

tra comparación, es que en el país vecino, el sistema de pa-

gos es más efectivo que aquí, por lo que este tipo de opera-

ción es muy común en los países con alto desarrollo económi-

co como lo es Estados Unidos, lo que beneficia el impulso y 

desarrollo de su industria, que es precisamente lo que hace 

falta en nuestro país, esperamos que con la implantación del 

factoraje, se logre el tan deseado desarrollo industrial, p~ 

ra finalmente llevar a México a una posición competitiva en 

todos los ámbitos. 



CAPITULO II : .. NATURÁLEZA JURIDICA. 

A. Denominación. 

Como ya mencionamos en el capítulo anterior , 

la figura del factoraje es una figura de importación proce -

dente de Inglaterra, en donde recibe el nombre de factoring; 

este término se ha tratado de traducir al español de manera 

que en dicha traducción no se pierda el sentido intrínsico 

del término. Se ha optado por la palabra factoraje como la 

más apta o apegada a lo que se quiere dar a entend~r. Toman-

do como partida la traducción factoraje y remitiéndonos al 

diccionario, nos encontramos con que tal término es lo mismo 

que factoría la cual no es otra cosa que ''el empleo y oficina 

del factor" o ''el establecimiento comercial en una coloni~'(9) 

(9). Diccionario PeqUeño Larouse. F.dición 1988. P. 396. 



19· 

Para no confundir y hacer una distinción clara de términos 

se ha aceptado que la factoría es. el lugar o establecimiento 

en donde el factor realiza sU,actividad que es la operaci6n 

de crédito factoring o factoraje: así se marca tajantemente 

la diferencia entre el lugar de operación ( factoría ) y lo 

que es la operación en·sí ( factoraje ). 

En castellano otro de los tér~inos que aás 

describe al factoraje es el de factor, al cual pueden darse 

las -siguieni:.es-- acepciones: "Agente comercial encargado de h-ª. 

cer conlpras, ventas etc." , "Entre comerciantes, apoderados 

con mandato más o menos extenso para traficar en nombre y 

por cuenta del poderdante o para auxiliarle en los nego -

cios" ( 10 ) • 

En nuestro derecho la figura del factor impl.!. 

ca la existencia de una relación laboral entre el comercian-

te y quien lo auxilia, es por esta razón que al factor dcscm 

peña sus funciones en favor de quien cOntrata su servicio y 

nunca en beneficio de varios comerciantes a la vez. Volvien-

do a la conceptualización inglesa del factor, nos encontra­

mos con que ésta tiene alcances muy distintos a lbs de la m~ 

xicana, pues resulta que la actividad del factor es absolut~ 

(10). 11 Servicios de factoraje que se ofrecen en Méxicoº. 

Lic. Amtmann. El Financiero. Diario. 18 X 89. P.50 
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mente independien'te del cómercia~~'e, .·y .que además, existe u­

na carencia de relación liibor~.l única y por lo tanto, la pre.!! 

tación de uno o varios servicios profesionales. 

El factoraje con el paso del tiempo se ha ido 

estructurando eñ forma activa-hasta convertirse en una técn! 

ca de alcances financieros, jurídicos, contables y adMinis -

trativos. En la actuali~ad :el factor en la empresa de facto­

raje, es un comerci-ante especializado, consejero y• experto 

en asuntos de crédito Y cobranza~ 

Observando desde otro punto de vista a la fi-

gura del factor, nos encontramos con la tradición romana, de 

la que emana nuestro derecho, y así consideramos al factor 

como un empleado de confianza al servicio de un comerciante; 

inclusive ya en el código Civil Italiano en su artículo 222 

se encuentra la definición del factor (.llamado instintore) 

como aquel sujeto nombrado por un patrón para la administra-

ción de un comercio, sucursal o rama particular de la empre­

oa. C11>. Como decíamos en el capftulo anterior, siguiendo 

la etimología de la palabra factor, nos encontramos que pro­

cede del verbo latino fdcere, que significa hacer cosas y 

de la palabra también latina facio, que significa hacer, De 

lo anterior, deducimos que el factor es el que hace las cosas 

(11) Cfr. Mario Bauche Garciadiego. Operaciones Bancarias. 
P. 302. 
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y, ¿qué cO-~as.; .. ,_ ~t-~s- 'i.69~-camente , . para efectos. mel'."c~n~iles, 
iaS_ q~0 ·.1:~~~-~h~:~j:s~:~J~~,~.~~~~-~~~~-~-:¿as por un tercero, e_s p~r esta 

ra~-~n .Aue··: se \-~:{~-~::t~~~·;. es· un aux111ar cie1 ·comerciante. 

·'.'.:!;;}::· ~<- ---,; 
·--<:· 

.-~-:~.~"- <;;.:;: -~;~~~~~A~o·r-a· cb1en -.dejando· atrás el ori9~n d-~ 1a pal!!. 

brá: fad_fo;;::~ 'J.¡,' tf~du6ci6n al español del factoring, nos em-

. _i;a·~-~~~-o-s_--:~~-~~-~i~~~~~1Ji_~il'.-·_t~--rea· _de enca~trar una definición del 

fact·a-ráje,~;:,:·pa·ra-:---~~éte-·-;.firl·~·'·-ana-11zareiñOs á1gt.iJ.i-as· -ae los inten­

tos de -deffnici6n' que :se ,han hecho,, para posteriormente lle­

gar a una unión a~: ce>~cep~·~s_: y= ~i~~-i:!~~~. COI):· un concepto muy 

particular de factoraje. 

El primer intento_d~~defi~ici6n que citaremos 

es el que hace Irwing Nai tove. 11 Factoring es la venta en fi.,E. 

me de cuentas por cobrar sin ~iesgo para el usuario. El fac­

tor asume el riesgo por cuentas incobrables y maneja todo lo 

relacionado con la cobranza. 11 
( 12). En esta definición encorr 

tramos elementos claves para la realización del factoraje ; 

es decir, la venta de cuentas por cobrar por parte del usua-

ria del sistema , y la asunción del riesgo por parte del fa~ 

tor de esas cuentas por cobrar, que de alguna manera repre-

sentan un problema para el usuario, así como el asunto rela-

cionado con la cobranza de las mismas, debido al alto grado 

( i2>· Modern Factoring American Managament Association Inc. 

p. 18. 
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de espeCializa·é·ióÍ't".}i~anc.i_e~a·· .. a ·la ·q~e ya n~s hemos referi -

do. Es_ una, :defi."ni_cfón-~ÓJue·n~, ;pe~o, aú·~-- ie ·-:fá·1·t.a·n::·a19Un~~- ele-

mentas. ,que. no·:~~ri~em~~-ª .D que. d~~ufire~~s §~ í.is .demás defi 

n1c1·a~~~ --:~~-~~.:!_~~~,~-~~!~~,~-~:~~~JF- ~:1·-ri-: ~~~-~.~ .. ~~->n.~,~-~-~~~: ,,,~--~cciri-~~-~'d-~ _,f~,, 

:: :::~:?;f ;~i:~f ltf l~J]~~1·r~~1·:~·~1''.~··1r·", ··"" 
f: ~ {:·\/ :;-. ,_,, -·<~~~:-:: -~· :_:.:,~ -,. et<· -,},~~:~-'- .. :~·~:;-' :_};~:~ :-1'.ff\. e~ 

··· ·· ·· Lii'.'.~rn~~íeF~e c1~iit-l.'rií.cton·~l\i ~Í~º~~~toÓiado de J~ 
-: sci·s M·~·ti·{-}¡-- i,~~'¡"~--~-~;t~~~c:~'i;.¡~~~-~S'.'~ti_nS~1a,~J~jd~~f~~:if) medio~"'- del- cual 

el,.-factor re~iiza··\a '}u~~~i~-~-_,_-.'~~:>-~r~i~t~{~_~¡-~{ cObranza en fa­

vor ·de una empresa o c·om~rciant~""._(ti-~t~r-'-io{/ o compra en fir­

me cu en tas por cobrar or_~·gih-a:d_a~~-po;~- ~.P-~~a~-.i~_ne_~ de compra -

venta de mercancías o derivadas de ser~icios , sin recurso 

por pérdidas y ofreciendo además a su usuario, otras opera-

cienes conexas de naturaleza contable, administrativa y fi-

nanci~ra. Es decir, ofrece servicios de crédito garantizado 

y financía capital de trabajo que se cubre con otras cuentas 

por cobrar o sobre inventarios.•• ( \~). Esta definici6n como 

observamos es muy completa, pues contiene además de la men-

ción del asun~o de la compra-vent~ de cuentas por cobrar, un_ 

aspecto muy importante, que es el otorgamiento de -Cr~~-(t~S:-c; 

financiamientos -que son cubi"el:-tos piecisamente_ con cuent~s por 

, ::-;·.'·:·::· •.. -
( n j. Jesús Motil la:·; El. Factoring dentro del marco trad.ictonal 
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que en la presente se_· maneja otro-, '?º.hcep,to constitutivo de 

la n~turaleza ·del fa.ctoraje; que ·e~".l_a ·-prestación al usuario 
' . ; . 

de diversoS servicios, ta'nto ~dm .. !'0-is:tra·t.i.vos como contables 

y naturalmente financieros. POr_ ~-~tirri-o, cabe destacar que 

la compra de cuentas por ~6b~ai ~¿lo.se realizari cuando is­

tas procedan de compra-venta -:d·e ~~rca~c{~-s o de alguna pres-
r' 

tación de servicios. 

~ :,__:':- . _,'. ¡,:~ - - ~-- - - -- - -

Nuestra sig~i;ri·t; d~efiriicfcSn prÓcedé de ~n .!lO 

let!n i nforrnati va elaborado ~9~ -~~l _ Ó~:~~;~~~~:~~{~-~ ~!~'~-~ NU'evos 

?reducto de Banco Mexicano s~~ex,--~-.-N~~~-~-,~-ifr~q~~~ ,'.-~é~----i!i-~ f~:~_¡ __ ~:-i~ -
cJ, 

- • ··; _! ' - ·, ' 

mercantil que permite anticipar a las empresa~ ·~'~·\j~.te_r:.mina-

do porcentaje de sus cuentas por cobrar no d_ocum_e-nt.ada~': en· 

títulos de cr~dito (contrarrecibos o factura~' etc.·)-~D~ ista 

operación se desprenden una serie de servicios administrati­

vos, conocidos con el nombre de servicios ~e-factora.fe, ta...: 

les cono: investigación de compradores , clasifi~ación de 

riesgos, gestiones de cobro, contabilidad~de'·v~nta~ etc:••·-

Podemos en esta definición, encont·rar:_;~-º-s ~'e"1eñi~rl~~·s o:=~d~"'~~~i~S"':' 
anteriores con algunas modificaciOrieS~ ;i: ~;:~·-ih-~~~-:~-~c;-~f~~;- :' d~' .-

nuevas ideas u opiniones_ en. ·relaci¿I·~-· a ;~~·a_:~\~u~~:·t·~;~·? ·~~i- ·0:Co-

:::r ~ :::ª:ª:n:::::::n::r ª 2::a:!t:~1:1~fr:~r~f fü~~k1:! Y:f:: 
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- ... :·._, 

pues de :otra mailer.a caerÍilm~·~:~·.de.ri:~~-~'.:~~ei;~~.C::~-~-~-~ _.dé ·a'lgu~a o-

tra figura jurídica o baricari~ qti~ ~~;c!~t\u~gó !{~ ~~~~rt~ el 

factoraje. Por otra parte': -~e·:.'~e~~:fá:ri~Fq:~~~>;~~~J~'.·~-y~~f:~·-~;-~~~l~-i~_;r 
a los usuarios determinad~S p-ÓrC~~tá]e~~/~·c,¡;~-~--~,:~~{~ -.:6~~~-é~s:·~-r 

cobrar, pues en ° las alitei-ióé~,~~º'~.~;~i~i~b{~:~:~ :~il /ii: ?;·~_nqiatj~~ 
_·.,..' . . ·-~,~ ,·· 

el anticipo se omitía esta iÍn~ort~nt¡;; l~bot}cÍ"'i'~'fa~tor'aje: ,, 
- ... ' . ,,._ . '• -.- -"---~ ·=:~-,_!_ -~::;_-"-, ' .. - -·,·,.· -~·,-;~,;_ . 

Por ú1 timo , resulta s_~br~~~l·i-~-~~,~~-~-~-~~~---~-s:·~~-~~~-~~::·~~~ri~~:;~:~ !)r_2S~a-
c(ón ae a1versos -~servréic>s-- qué'_~-p':u~éde·fpre~t-a1S4i:~l~;~~-~~~~~-~~~ ~'-tj~ -­
ractoraj e, que no son:_otra cá:-s·a·:·~~á-5 =_::~h-~:·\~-:~::'. r;~.~-ti}~a:~-~~.;. '~; : ¡a 

Sof1
. stificac, -,. o',n:·_; .f,.1" n'an·-_:_c-::.i'e' r·,a: __ -._ d"e_-:-1\ ,' .... .' .,, , :-:;,~i.,_:_;;}~:c: ~(". -.:(.:-

¡~'.~~¿~';'. '· .. ~: '\;~; . '•"" ·::"~ ::-;· 
- -~-~::~=-'- - -·~ -;4:- .- ~-' -i:'~-

_:~}"- _, ~- º<-;;-~~-~'- -.~--1,,.--,- ~5','. 

::·La ·6·¡-tfma ·,fef'i'rii~l6n ~i~e:-:·¡náii-·Zií-emdS. procede 
,·,-., - ,; , ,_;, ··' 

-de la .~e.Y G~nerat ·de' O~ganiz·a-~··ion~S y ·A~·~·iv~'.d~d~-s Á-~xi1iares 

del cré~i t~; A~tÍ~~~o 45..;~ F~accÍ.6n , I " ,, .factoraje finan-
' ' ' 

ciero entendiéndó'se como- ·tal\- para erectos -de esta Ley, a-

quella actividad ~n la.que mediante contrato que celebre la 

empresa de factoraje ~inanciero con sus clientes personas 

morales o personas físicas que realicen actividades empresa-

ria les, la primera adquiera dé los s_~_9l':~_tjos·: der_e_~ho_s d:e cré­

dito relacionados a proveeduría d_~ ·_bi-en~-~·,· -d~.--~_é_r_v,ÍCi~S o de 

ambos, con recursos provenientes de :~.as '!JP~l".}~·5~~·?~.es pasivas 
' "" . 

a que se refiere este artJculO_." ~- _ :·~:·· .\.·I~ 

Artículo 45-B 11 ••• la em.pr~S:~, de·: f~~~tc;-i·~jr/ .(ihanc'1.kro_'--; con­

viene con el cliente en adq~i·fii':,~~r~~-~b~:-_,·-d'~:_;~;:~~i~~: qJe és-
, ... -,:·· ·:::: '.'· .. · '· 

te tenga a su favor por un preci~ · .de~~r'!l{n~·~~:( O)~etei;m'iriab1e 
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en moneda nacional. o extranjera, r independie~teme_nte·~ de .-la: f~ 

cha y la forma en que se pague ... " P4). Es'~~ ~~'~1nld6n la 

encontramos completa, aunque faltarí~·n ~·~gu~~s~:::.p~~~.¿~-p~~'.~ fá 

vistos con anterioridad, esta .car_eOcJa ·-.-~-~_-,:-~-~-~.i~?C~~\i,a:_.'.í.~tr2 
ducCi6n ·de nuevos c_onceptos, talEi:S::"cOmo::que<~--~-~'-,~-¿:tIY'i~da

0

d.-.d·e:~ -
:.- '. '~/· ' ..... ,_ 

be Ser contractual; que los clientes··,de ~la ~·mpr~-~-a ~Ae ·r~cto_. 

raje pueden ser person~~ moral e~ ~:~~::.cf~:~-~i~~:~~~:~ .~w~-~--~~~~t:i:~~~~:/~~--~Í 
vidades empresarial_es;- _q_u~;-~,~:a~~i~cl:~-~~~-~-~X~º~--;~~~:~~~\·a·~~~-~~ú~Wtii.~p-~-z.­
cobrar o derechos de: c:=i-~d~-~o: -,_~~~~·:_;:~a'1~i~~-r.~·:_;c·a~·-._::·r·e:~~iirSOs pro-; 

veni en tes de todas aque{ l á~?:a~li J(d··~d~·s -J-~~~i-~~s' ·~~~ realice 

la empresa; -que -·esoS{d~i;;~qhó~--:~:d~-- c;~~-~dit-·~;:.-~·e_~ári- ·-~·~:(qui ridos en 
.;,_;;,~-;-:-;·;-_~.o;-;:;-·.;.·o---· -~·;-~ 

un precio de-terRtincidO ·a:::~det·e_~rrii'~able,· ·:·~-i~i1::seci en moneda n-2. 

cional o extranjera·¡.::.·;·e_t~"'::.~-Gon.tf~zle:~~n·:.Sirif'{n de conceptos t.Q. 

talmente nuevos en ~~,~~~?~íi,~g~i~l~~{6~:,'r q~e analizaremos con 

------------ -:· · .. · ><· \:·;::-~ ·:" - . 
( 14). Diario onciál d:~ ;} F~~:r~;C:i6n. r-íiércC>1es 3 de enero 

de 1990. p. so. 
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da de manera contractual, por medio de la cual el factor 

compra en firme a su clientela, cuentas por cobrar derivadas 

de la- compra-venta de mercancías o prestación de bienes o se.!, 

vicios, documentadas en contrarrecibos., facturas o títulos 

de cr,dito; anticipa porcentajes sobre la~ mismas; realiza 

funciones de crédito o cobranza; _o~orga fi_nan~iamiento y pre.! 

ta de ·manera integral 

trativos y financieros._ 

que analizamoS el-

ta 

!ación;_ -

do los 

yunaba 

sigui"!! 

le son afines, pues ~ 

como un auxiliar 
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del comerciante, por el código de com.ercio y se considera C.2 

mo tal al sujeto que tiene .. la.:dir~cción .de alguna empresa o 

establecimiento fabr{l o comercial, o.bien tiene poder para 

contratar respecto de--1.oS '~il.~g~~i.OS··:· que co~ciernan a la empr!t 

sa o establecimiento a su ;_¿f~rg~, ~~ s~a en nombre propio o 

en de los propieta"rios .. ,fe\ ios·'~'.DliS~:~s-~ El ·factor como ya e~ 

presamos, ·debe ten··e:r ~-:i'~~--~c-~;~a-átdá'd-º~~~e·C:-~saria para obligarse , 

escrito de 

-- -· ,. 

P1:1ede,~_ negoc,iar y -~!Jn~t:atai a -·nombre propio o del principal. 

El poder otorg~do al factor es subsistente mientras no se le 

revoque expresamente o se venda el establecimiento a su car-

go. Los factores pueden realizar transacciones con negocia -

cienes del mismo género a la que sirven, sólo cuando así lo 

autorice su principal; cuando contrate, el principal y sus 

bienes quedan obligados, y cuando lo haga en nombre propio , 

quedan obligados los dos directamente; en caso de que el con 

trato sea en cu nombre pero por cuenta del principal, la con 

traparte puede dirigir su acción en contra de cualquiera de 

ellos. En Derecho Mexicano, la figura del factor implica una 

relación laboral entre el comerciante y quien lo auxilia por 

lo que el factor desempeña sus funciones en. beneficio de_ quien 

contrata sus servicios. y nunca eri -b.eÍleficf~ de varios comer­

ciantes a la vez. ( 15). 

C ·¡s). Fuente: código 
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2 ._ LeY',·-c~~~r~'¡=,· d·e~-or~arliiaciones y Activida­

des Auxiliares d~i c:~~df~o : 
0 \~'¡. , 

,, ;.• c~i)~.;: ~;~c~ira:~s• ~n su oportunidad, el fa~ 
::::~:z::¡~~:ª~~%f ~~q~Ji~~~:if :~stfif ::s p::1

1:r::: t::n:::
1 

f :: 

reform~da·~i'~nI~h~;¿~;~~i~~~;}"'g·}cr~·--~~1~;_ .:.~;: 
~-:~'-:---'!.'.~~;:.;:;:_ >;W>.' «-~i:- '-'!~_, 

~· ~~i~~i~-~i~~;~- ~~{ -~::t:~~' ,-:.:~~~--~- =~7-
-- <?L :~~;~l~· ·:_~f:'i~á'.~~~i~?-o está_ considerado como 

:: :~:~;i.~g¡f ~:.1R~c~ít!.'.:.•.1.~~ .. ·.,:§~({;.i~f :J¡':f ii;io::: 
de la _ ,. _ -~,:·: )·"·.'.7f~.-'..:; .. \:·--·,_:·?" 

'-'~-:~-~~.'.:._ ~:.:v -~:~-,;- ;_~~\- i.7 ;:~_',:-: ;-~~'.? :·::~~v-, .. 
. -·· .. ,, :e:.¿:;;• 

a) F~cu1~ad~{ ;'¡,rJ~I!Ú~io~€:~,,~:~ :f?; 'C~~·r~:~a · á·~· Fa~cto~aj e, 
: _., .·.:,-_, "/'.~~i-- ;e ~:~.? -~~f?· ;:,~:;· ·;,;·;· --... .->~:;- , ·~f -'~'ili'.k .. :~ e~; ;·. " ~~~~L ~ ~~~r :~ .. ':{,,:,, ~-e _ 

.. . f; Fac~Tt~!í~s ' ' 
-,-·,·'·)!~; ·~~:\. -~";• -··;:,\ 

- ~ --~.:~-·. ·:.'.:.· .. -;,:-,"-, -~,· ¡;,;/ .:···:'.'./; 

:\~as .f~-~~~~'.~~~~~:. ~'~~~- ·~~~j'~-~·~'ue·ri·tr·e~ autorizadas por 

· ::~:::::t::.1 ;;]~~:~f ~·f~tj~f~:t~~~f t~r~¡:.i::ª::::~ºP::::m:::: 
las oper~~Ü,~e-~'.:.r:p~-.¡~-.Í~;fJ~~fp~~~~i~~¿j~·i~ Coirí~· ·¡-o ... ·son: celebrar 
contrat6s ~~· f~~t~~,;'j~i fini~•;\f,~ro?.cei;hi;:to~aje en términos 

: .-<:--:, -:-');!~- .:~~< ·:.-- .. . ' ' ·.. ·-
~~:~~-::::::~-~~~;;m:s a la L·.~~:oJA.A.C .. Diario Oficial de . . . . 

i&:- Fe.deraCión·.- J_: cie-- e'ner'a· -de.-:1990. 
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·a·quel'la 'acti~i 

dad en la :que·.\~0d,i.an~e c~nt~-a-tó-::~:Ue~:_;~'.ei·:~;~-r~.-f'.-1~~~\:-. ei~r~:~:~---- de 

y para ·efectos de_. ley·. se Considera· Co.mo. 

- .· : .. :., ·_. . _· .. ,·, _··:: <-' . '';~,· ;-;~--' "'(.. 
fac_~ora_j e f i nancieZ.o-. con-~_SUs -~el ien teS'; · p~·r·s·o.n·a:s1_:,_mar·a·ies~:~-o,-?J:.r. 

son as físicas ~u~~~ealic~n, ac:t1J_1~-~~~~ j;~P~-~n:"ta'.~~f •/A~ ~:i 
m8fci adéiuféra -de ros ·segundos.';·: _t;)e~echos:·,,_de,\~.redi to\-r.elacioO-ª. 

' :.- • - :.'.'.o.~-~ • .• - -~··· .. - --- --

dos•• proveéd~~{a de -b{e~i,'s;d; {i>Jy{{t'~fº;Í~~~~b~·~; ~~n ig 
cursos proveni~~t"."d;~_"}~,~-~p-t~~t'Z~~-~~;~7~;~~'~;~-~e~~;fc''t~:;~1"2:~é{~I? 
~r t !cu~~~ ·H- • J ~l _>:; ._'. ·:-·.':'.·~-~-:-~_e_~:~·~:~_,--~~-~s~-ª 7~-~?~-r_~~-~;~--~-~---~~-~º-~·'.:·-d,e_ ~_-~:::~:-~-s __ :~ f~_u ~ 
ciones de c~édito~º~-:~~;',~~~i-,;~i'~~x'iaa:ífa~f:t'~~t~t~5;'1r~,-~;'~7~~ "- --

se des ú na~ án €-?~:' re~f i",~c,;~r;e~ __ :ºd;r,~_·--_-t·.-·o~~es: __ .~_·c~-1_ •• ,_. __ -.sª_.:u~'-··s~--:~c;_-_:~r __ : ___ ~i-_~_-_~bf ___ .,_ª,:_'ce'_;_,_~_:_-n:_~.·: __ ºd,o~;.e_._-_:_~_._~-----_·;.t~:~_'{,:at"',uu tl_. :·ºo_ .•.• sr __ 1_._-__ z ~ ;-
das- f· ob!~~.~~t~:·~i~!~1~:~;~1~:~ -~,.,,- -- __ , r ."·:-~. dE! 

·--~"-· •.• ¡ 

-créd i to __ : __ ~n ~·_s-·~-~ r~··;·C?x::~·n_;~!TI-a .s~;~:'P~t~-~ ~AY-:~-~~~--~:~·~'.*··t~h'~~·~ ~.'.(~:~~-:, -~d.e· --~r~ 
c·uer.~o :.~·~n ·~i'~s--"-.:1·1 ri~~:;n1~·n tó-~:- '.d~'f· B'~-n~ci:····ae ''_~1~x:i·~~- ~:.-,::-;.'~f~s'C6n·t~·r ·,._ 

.-.-.- '·S~;,;:--f· -~~:; ';·'· 
;d-~r>:-~~ -~~~n-d'a b·;:-ne'90c-ia;~- ·ra·s _déí--éC:~o~:}~éf~:{~_ré~itd~~ó~~e'n-~~·~s ·,·á 

travé's -~~~, -:¡~~~ CoOtr·~-toS de:·faC_.tor~J:~;~·· .. cPn·:,: :::i:~·~: ::~-~~rS.ón-a_s·_:: d~ 
.;::,~ -.-: '· . .. ,, 

q·ui"~-nes :~e~Íban .f{nan~iclmierltc~/;-· :~~--~s-~{:t-tii1~ _:-_~:~~6~1ft~~:~:.'.'~ ''~):~t'~~ 

º plazo. ~" inst'ituciones ae. cr~di t:ó··: ~~~~·~;~:-~a-s'}~º :k;i~·€i~~~G~-r~~­
y- adquirir Valores_.apr()bad'?S- ¡:>ál,"a;'e1::,fe~ho ;~~r _{~- '. di111I-~ i6~ 
Naciona 1 de Valores:., a·dqu ~~'.i r\~,u~--~~,~~'::'.t~·'. :~:H~~:~:~'.1~'-~;~.,~~:~:~~-~ .. ~;~~~·~0~; 
a-.ofidnas o los ne~;~s-~i!o~J~~~~~~~ ~~~~J~~~Íl~d,<{~'~j~.'.~~aé{tc>~; 
nes ~e so7ié_d_aC(~_S -éíü_'~ .~e~- º1'.,9a":.(~.e1L é_n>."ex.Rl us_i va}: ,paf a 'P'~~es--·: 

tarles servicios o :~_'j;~~~-~:~~~.~A~~ri/~:~-~~:~;_ f~~~- -~·~~~~gl~l-···· -~'ri': ·dÓ,~de-. 
estén estabi~ci~z-~ iios' ~!J:'¿'J.nas' d~-\~.~m~i-es~ de)actoraje ; 
-.~·---~"'."_-·::e·_~~~~~~:~-~<·'" ,.>< . ~:.-, __ . , 
(17). -Ardcui~ 45-A t2~).A;? ¡ggo,· 
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de crédito; 

·!L . . . ;, 
- -. - ·:_ ··. -"-~ 

;\\Al ;J~í::f:.ras 'é.;~~es~.s de raC:tof~j~;.~n ~feri~ ios .. 

~~: crédÚc;;;¿~~·h~yan\'~dc'ii.1ado; constif\11.r';in :dicha derE!chOs 
.. , - -~-::·,·· 

gcirant;.ía: ~-~-~~~-_co~~~~-~;~--.~_o,r eáC_~_~ta'~-\ p_udiendo qÚed_ar como ·depo-

ral o gerei:ite gen~~al de -la e~pre_E!ª d-e factoraj_e_ • 
.. 

LC?s préstamos que se ._adquieran p_ara la Í."ea~i'­

_zación de las actividades_ autori~adas·, se. someterán-~en :cuan..:. 

to a límites y condiciones a las reglas· de ··éarácter ·9;;;e·r~i 

de Banco de México~ Los recursos 9'.~e ·prov~ng~n de la_s opera­

ciones pasivas se invertirán en _térmi.nos que .les permitan o!! 

tener y mantener 6ptimas condiciones de seguridad y liquidez. 

2. Prohibiciones. 

A las empresas de factoraje financiero les e~ 

tá prohibido operar sobre sus propias acciones así como emi-

tirlas en forma preferente o de voto limitado; no pueden tam 

poco celebrar operaciones en las que la empresa de factoraje, 

directores o gerentes generales, comisarios, auditores exte~ 

nos, ascendientes, descendientes en primer grado , cónyuges 

de los anteriores resulten deudores; recibir depósitos banc~ 
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rios de CÍiner·~, otorgar fianzas o cauciones; vender los der~ 

chas· de crédito objeto del contrato al mismo cliente del que 

los adquirió , o a empresas y grupos ligados a él; adquirir 

bienes o mobiliario y equipo no destinado a sus oficinas 

realizar operaciones de compra-venta de metales (oro y pla -

ta) y divisas, excepto cuando se trate de contrato celebrado 

en-moneda extranjera; adquirir derechos de crédito a cargo-

de subsidiarias, filiales, controladoras o accionistas de 

las propias empresas de factoraje financiero, excepto cuando 

se trate de la adquisición de instrumentos financieros emiti 

dos por las instituciones de crédito; cuando el cliente que-

de obligado solidariamente con el deudor a responder del pa­

go no podrá obteher préstamos a través de la suscripción de 

títulos de crédito, salvo colocación en instituciones de cr~ 

dita, instituciones de seguros y fianzas, sociedades de in­

versión común y de renta fija; descontar, garantizar, y oto~ 

gar créditos distintos a los autorizados por la ley; y por 

filtimo realizar todas aquellas operaciones que no les est6n 

autorizadas expresamente por la ley. 

b) Contrato de Factoraje • 
. :· ·'': "". ),'.' ....... 

En •viftud ~e1•6o~;~r~t~ de f"~ctoraj et la empr~ 

sa de f.a.ctor~Je,<~70~~-~:·~·~:~;,:r~·~~~~~ 1ei::.~~~~;~·~~.~: ·~.n{adq':lii:-ii-: ·derechos 

de crédito· qu·e .:¿-~-t~· t"~~n~1~>~:,: ~·~~>:~:~·0~:k" p~~ .. J'~, p;ecio· determin-ª 
,:;:;i:· 
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do o determinable en moneda n~cional o extranjera, se puede 

pactar en cualquiera de las siguientes modalid~des: que el 

cliente no quede obligado a responder por el pago de los de­

rechos de crédito transmitidos a la empresa de factoraje : o 

que por el contrario que el cliente quede obligado solidar!~ 

mente con el deudor a responder por el pago de los derechos 

de crédito transmitidos a la empresa de factoraje. Cuando el 

contrato se realice en moneda extranjera, este se sujetará a 

las disposiciones de la ley y de las de Banco de México • La 

administración y cobranza de los derechos de crédito objeto 

de contrato de factoraje se realizará por la propia empresa. 

Antes de la celebración del contrato de factoraje, la empre­

sa podrá celebrar contratos de promesa de factoraje. contra­

tos con los deudores de derechos de crédito constituidos a 

favor de sus proveedores de bienes o servicios, la empresa 

de factoraje se comprometerá a adquirir dichos de crédito PA 

ra el caso de aceptación de los proveedores. 

Sólo podrán ser objeto del contrato de facto­

raje _aquellos derechos de crédito no vencidos que se encuen­

tren documentados en facturas, contrarrecibos, títulos de 

crédito o cualquier otro documento, denominado en moneda na­

cional o extranjera y que acrediten la existencia de dichos 

derechos de crédito y que sean el resultado de la provee -

duría de bienes, servicios o ambos, proporcionados por pers2 
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nas nacionales o extranjeras. Los clientes están obligados 

a garantizar la existencia y legitimidad de los derechos de 

crédito, independientemente de la obligación contraída , así 

mismo responden. del detrimento en el valor de los derechos 

de crédito objeto del contrato, que sean consecuenci~ del a~ 

to jurídico que les dió origen, salvo los documentados en ti 

tules de crédito. si se derivan devoluciones del acto jurídi 

co·que dió o~igen a los derechos de crédito, los bienes co­

rrespondientes se entregarán al cliente salvo pacto en con­

trario. 

Cuando el cliente celebre contrato de factor~ 

je quedando obligado solidariamente con el deudor a respon­

der del pago de los derechos de crédito, podrá suscribir a 

la orden de la empresa de factoraje pagarés por el importe 

total da las obligaciones asumidas por ellos, consta­

tando en el pagaré su procedencia de manera que sea suficierr 

temente identificado y deberá ser no negociable; estos paga­

rés no se considerarán como pago o dación en pago de las o­

bligaciones que documenten. La transmisión de derechos a las 

empresas de factoraje comprende todos los derechos acceso­

rios salvo pacto en contrario; esta transminión surtirá e­

rectos frente a terceros desde la fecha en que haya sido no-

tificada al deudor. El deudor de los derechos transmitidos , 

libera su obligación pagando al acreedor original o al Últi-
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mo titular mientras no se la haya notificado la transmisión. 

La transmisión puede ser notificada al deudor a través de la 

entrega del documento comprobatorio del derecho de crédito 

en el que conste la leyenda de transmisión y acuse de recibo 

por el deudor mediante contraseña, contrarrecibo o signo in~ 

qu!voco de recepción; también se le puede notificar por me-

dio de comunicación a través de correo certificado con acuse 

de recibo, télex o telefacsímil con~raseñados o cualquier o­

tro medio donde se tenga evide~Pia de su recepc~ón por parte 

del deudor; por Último, a través de notificación hecha por 

fedatario público. La notificación se hará en el domicilio 

del deudor (el que se señale en los documentos en que cons­

ten los derechos de crédito), pudiendo efectuarse con su re­

presentante legal o cualquier dependiente o empleado. Si 21 

deudor paga al acreedor original o Último titu~ar después'de 

recibir la notificación, ese pago efectuado no lo libera 'an-

te la empresa de factoraje. 
'. --\·.. .-

El contrato en que se _ha9-a c~~s·tar···.~1· f_~ctor!!_ 

je financiero, se considera titulo éjeC.~ti'Jb-~ rriéfc·a·rltii~- .. 
' • .c,,,';'. ·;".;,;,_ •• : 

"El factoraje es una ceSión :onEfrosa de· dei:'e­

chos de crédito a cargo de terceros, ·er\; i~·:q~·~·:· el cesionario 

anticipa al cedente el importe de los créditos menos una co-

misión estipulada, y el cedente le garantiza la existencia y 

legitimidad de dichos créditos, pero no la solvencia de los 
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deudores." (18). ''La naturaleza jurídica del factoraje con­

siste fundamentalmente en una prestación de servicios con 

responsabilidad, y sólo en forma complementaria, aunque casi 

en forma invariable, lleva a cabo otras funciones." (19). 

Las partes que intervienen en el contrato de 

~actoraj e son; 

Factor: Es ~a 

de factoraje. 

,p~uar.io =·· Personas­

·~J .. ce_r;i_a~tfvi:!3~·d·~~~ : .. ~;~p_r~~aria~e~, -que produzcan bienes o pre!! 

.. -",'j. 

b~ar.-_que··. con"~ti t.~Y~ri ... créditos con cargo a sus el lentes y se-

an st.isce.ptibie~_,--~e.·Ser-.. ,~r~nsferidos por medio de un contrato 

al factor, origÜ1a~·da así la operación de factoraje. 

O~udor: _Es la per~ona fÍsic~ o moral que ad­

quiere, -1os ·btenes·. o-·seiviciOs del usuario (cedente de crédi­

tos al i~~~C·t~;·) ·.:_~;· susCribe cuentas por pagar que representan 

la.· oblfg~,,i~;,,.de: 'pago del bien o servicio recibido a cierto 

-~-~-·.:...: __ ~\. •. ::_.:..:;.:..:.._-;: 

(iril .. Jes~s'.!'.i~tii1aO El factoring ·dentro del marco 

_·,;!~al<.d.~í: ~~édito en México. P~ 7 

trad ici-

( 19) .. : Jos~· Ga~ci~ G6níez~ Factoring como elemento de desarro-

"110 /económico industrial en México. P. 143. 



36 

En e1 contrato de factoraje sólo las·d~~·pri~ 

meras partes tienen obligaciones contractuales~-' la 

no está integrada al contrato, pero queda ligada a .él. 

El objeto del contrato de factoraje, está re­

presentado por los derechos de crédito no vencidos, documen­

tados en facturas, contrarrecibos, títulos de crédito o cua~ 

quier otro documento, denominado en moneda nacional o extran 

jera, que acredite la existencia de dichos derechos de cre­

dito, y que los mismos sean el resultado de la prov~edur{a 

de bienes o servicios proporcionados por personas nacionales 

o extranjeras. 

Para que tenga validez el acuerdo de volunta­

des en la prestación del servicio de factoraje, es necesario 

que el consentimiento tenga una manifestación exterior , es 

decir debe constar por escrito. El contrato de factoraje, s~ 

rá de naturaleza mercantil, tendrá una vigencia determinada 

y deberá ser notificado al deudor del usuario del factoraje. 

El contrato debe estar estructurado de acuer­

do a los usos legales y contener: 

Antecedentes, declaraciones, claÚsulas en las 

que entre otras cosas se señalen: el fin del contrato, marco 

de desenvolvimiento del factor, garantías de solvencia de 
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-· '_ ·' 

las parte.s,, -.de:C.echb:~ Y·.'.:·at)tigci"-Cio~-es ·del factor como son: te-

ner durant~" l~'.-~--~v~g-~~nc\·~ -~:~l ·C~~-n-t;:~-to· fon.dos suficientes a 

di~posi~ióri del ~~~ar~o; entregar las cantidades que 

req.~ieran. h:asta p·Ór el. limite de la linea autorizada, 

se le 

entre-

gar :a¡"·~·ea:ent~·-.l~:; parte no anticipada de las cuentas cedidas 

una vez reali~~d~-la cobranza1 realizar visitas de inspec­

ción al us~ario.i ·rev1Sar ta contabilidad del mismo etc. Tam­

bién c~Ont-~iidián ·la relativo a los derechos y Obligaciones del 

usuario como: no gravar sus cuentas por cobrar con otra ins-

tituci6n, recibir las visitas de los auditores del factor y 

poner a su disposición la contabilidad de su empresa, cubrir 

oportunamente los intereses y comisiones, comprometerse a e~ 

der sólo las cuentas sanas, acceder a que el factor realice 

compulsas periódicas con los compradores del cedente. Otras 

claúsulas contendrán: comisiones, gastos, honorarios, comu-

nicaciones, notificación a clientes, acciones legales, vi­

gencia, causas de terminación anticipada, sujeción a tri­

bllnales y por Último la firma del contrato por las partes. 

Anterior a la existencia del contrato~de~~ac--

taraje, puede existir un contrato preliminar que será el de 

promesa de factoraje , el que contendrá: el procedimiento al 

que se sujetará la operación,el proceso a que se someterá la 

transmisión de créditos, tas condiciones de los créditos, t!. 
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po de deudores aceptables, forma en que se realizarán las 

cesiones, determinación del precio de los créditos en la OP!t 

ración, comisiones, garant{as etc. En este contrato sólo in­

tervendrán el cliente y el factor, no es necesaria la notifi 

cación, pues aún no se opera el factoraje en a{. 

Por Último, la cesión de los créditos al fac-

torpor parte del usuario"··· excusa a éste de toda acción 

destinada a la recuperaci6n del crédito. Los perjuicios del 

no pago recaen únicamente sobre el factor, que es quien ha 

asumido el riesgo. El factor tiene el compromiso, normalmen­

te contractual de agotar la v{a extrajudicial antes de lle-

gar al extremo de tomar medidas de tipo judicial." (20). 

c) Ca pi tal. 

El capital pagado de las empresas y sus rese~ 

vas deberá ser invertido en no menos del 40% de los misroos en 

valores gubernamentales, instrumentos bancarios, o ambos ti-

pos de inversión. No excederá del 25% el importe de las in-

versiones en mobiliario, equipo, inmuebles destinados a sus 

oficinas y gastos de instalaci6n; y en Último lugar se debe 

invertir en· operac.~ones relacionadas con su objeto. 

' . 

( 20). El ráctoraje ~:actua1·,'en México. Folleto AHEFAC. 1989. 
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c. Figuras afines al factoraje. 

Aproximadamente hace veinte años cuando las 

empresas no observaban grandes problemas de liquidez, sur­

gi6 en nuestro país el factoraje con una difusión modesta y 

limitada. 

Es común que cuando algunas personas que no 

conocen detalladamente el factoraje, lo confundan con una 

actividad bancaria lo que es incorrecto, pues la banca no 

compra derechos de crédito y menos aún cuando se encuentren 

plasmados en contrarrecibos y facturas. La empresa de fact2 

raje es la encargada de comprar ese tipo de cartera amén de 

prestar diversos servicios. 

El factoraje presenta puntos de contacto con 

diversas figuras jurídicas, no puede estar separado total­

mente de ellas pues come ya mencionamos en el apartado ant~ 

rior, al carecer de regulación oficial, se dejaba orientar 

por algunos conceptos que le eran afines. Como comprobare­

mos es cierto que hay coincidencias entre las figuras, pero 

el factoraje brilla ahora con luz propia demostrando que es 

esencialmente distinto, "sui generis" y que de todas las f.!. 

guras que an~lizaremos sólo toma lo que le conviene a su n~ 

turaleza. Las figuras afines que estudiaremos serán Des-

cuento mercantil, Apertura de Crédito y Descuento de crédi-
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to en libros. 

Descuento., me:rca~til • . 

°'- •-r• ,_ 

11 La operació':': :d~:::;de-¿d~~~to v~~~Si~st~ en la ad-

quisición, por parte .del '.<le~~~~\~~(l~! .. c~"~L~ef~cr~ditc:> •ª . cargo 
:: ::g:e::e:::t::º q::1~¡!::;~1i-J:;0!t~~~rt~~;~~:·1a m::::n:: 
descuento." ( 21). · ';,;.;;. '""···· •• ··• 

títulos de 
El descuento -~_e_r~-~ri~~J\--~::~~~~~:t~~:~J,~,~,~~~~~~~e 

eré-di to y má-~ P~~·ti~ü_{a-~~-~~~~~:*~~:~~~~::-+~~~~~~::~-'-Cié-- · 
con 

Cam-

bio. Esta operación ha sido 

anticipo, cosa errónea pues 

nen distinta razón de ser. 

confundÍ.da':-ci:~~-.:~;~~·-~~-~'u:e~'.~ia· ~~º" el 

el anticipo y·~i; ~~~ciJe~~~. · tie-

El descuento se considera por algunos autores 

como una compra-venta de títulos a través de la cual, el de~ 

contador adquiere los títulos descontados y paga su precio 

al descontatario. Sin embargo no se configura totalmente la 

compra-venta pues por naturaleza ésta es consensual, perfec-

cionada por el simple consentimiento de las partes y en el 

descuento es necesario que haya una entrega cambiaria de los 

( .21). Cervantes Ahumada Raúl. Tí tul os y Op.eraciories 1e. cr2dito. 
P. 240 
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tí tu los; exige la entrega del va!Or para qu.e el descuento 

se perfeccione, pues si no hay entrega, no hay traslación de 

el ries:¡o. En el descuento se acostumbra q~.e e.l descontatario 

quede obligado al pago del título para el caso en que el o-

bligado por el t{tulo no llegara a pagar, el descontatario 

sólo se libera de esta obligaci6n si inserta en una claúsula 

la-leyenda -'~sin mi responsabilidad". El descuento puede ope­

rar _sobre _U_~ __ c~~di_t~; _un t"ttuio .. de cr~dito y _un_ crédito no in, 

corpora:do a -un __ tí tul o, que es poco practicado en México. 

Como nos podemos dar cuenta, el factoraje da 

origen a diversos puntos de contacto con el descuento . pero 

a la vez también diverge en otros tantos con el mismo. Algu-

nas d~ las coincidencias entre ambas figuras son: que en las 

dos existe una cesión de créditos por parte del beneficiario 

(el que lo tiene a su favor) del mismo y que se encuentre r~ 

presentado por un título de crédito y recibiendo una campen-

sación; ambas figuras representan un crédito a corto plazo ; 

el documento sobre el que versan, debe tener un plazo deter­

minado y por Último, que en el descuento-el riesgo-es a-ca~ 

go del descontatario, cosa que coincide con una de las far-

mas del factoraje. 

, En , . cu arito a sus diferencfas Pc:>d:~.~,os. anotar 

liUe en el r~'ctoráj'::~no·:~imple~ente' se·'t·rata ;~·e:~~~- c~~ión de 

títulos de crédi.to, .s:ino que( tainbié~ incluYe document'os como 
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contrarrecibos y facturas; en segundo lugar, el descontata­

rio en el factoraje no es una institución de crédito como s~ 

cede en el descuento, además de que el factor puede asumir 

el riesgo del no pago de los tftulos que dieron origen al 

factoraje. Nos encontramos con que no obstante ser un crédi­

to a corto plazo para fortalecimiento del capital de trabajo 

el factoraje no siempre reviste esa forma; el descuento por 

su parte es u~ crédito que propicia_ liquidez al descontata­

rio. 

Apertura, .de crédito. 

11 'En virtud del contrato de apertura de créd.!. 

to, el acreditante se obliga a poner una suma de dinero a 

disposición del acreditado, o a contraer por cuenta de éste 

una obligación, para que el mismo haga uso del crédito cene~ 

dido en la forma y los términos y condiciones convenidos , 

quedando obligado el acreditado a restituir al acreditante 

las sumas de que disponga , o a cubrirlo oportunamente por el 

importe de la obligación que contrajo, y en todo caso a pa­

garle los intereses, prestaciones, gastos y comisiones que 

se estipulen.• (22). 

q.i;:r~antes A~~mada expone en su· libro ~Tít'µios 

(22) .. Ley. Generai de ·Tft.ulos y Operaciones de Crédit'o. Art.291 
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~'f~.d·i:~~ ·en 

por. mandato 
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los.: ~~~·cÚ t'as 

otorgado a sus clientes en sus 1.ibros siem 

créditos sean exigidos a términa_·o con previo 

aviso y que el deudor manifieste por escrito su conformidad 

con la existencia del crédito. Este descuento debe hacerse ~ 

través de contrato que a su vez constará en póliza a la que 

anexarán las notas o relaciones que especifiquen a los crédi 

tos objeto de descuento. El descontatario debe entregar al 

banco descontador letras giradas a su orden, a cargo de los 

deudores en el término convenido para cada crédito y el des­

contador no queda obligado a la presentación de dichas le­

tra·s- para--0-Sü 0 ·aé:eptación o pago. Así mismo, las letras tienen 

la. fun~ión de:' prevenir, ya que el descontador no puede des­

co~taiias ·~i no ha sido autorizado por el descontatario para 

el~o, .Y si éste no le entrega en cada vencimiento el importe 

de los créditos descontados que corresponden. 
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Por lo anteriormente expuesto, llegamos a la 

conclusión de que, tanto el factoraje como el descuento de 

crédito en libros son lo mismo, pues ambos tienen alcances 

coincidentes. Sin embargo no es así, ya que en el descuento 

de crédito en libros el papel a negociar está constituídopor 

letras de cambio no aceptadas y en el factoraje no solamente 

son letras, sino que comprende todos los títulos de crédito 

facturas y contrarrecibos. En el descuento de crédito en li­

bros, el descontador se reserva el derecho de cobrar al des­

contatario si no obtiene el pago del deudor, cosa que ocurre 

igual en el factoraje en el momento en que el cliente se o­

bliga solidariamente con el deudor a responder por el pago 

de los créditos a su favor y que fueron transmitidos. 

Contrato de prestaci6n de servic~o~~ 

Dentro del contrato normativo de factoraje se 

incluyen las condiciones generales de operación de la activi 

dad factorial a realizarse. En esas reglas generales, se en-

- cuentra contenido el contrato de prestaci6n de serviciOs pr~ 

fesionales ; este contrato no tiene una vida propia, no es 

aut6nomo ni principal, sino por el contrario es un contrato 

accesorio que va implícito en el factoraje. El contrato de 

prestaci6n de servicios profesionales, se encuentra regulado 

por el Código Civil en sus artículos 2606 al 2615. En este 
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contrato el' que prest~ y el q~e r~c~be los servicios profe -

sionales fijan d~ común ácUerdo la retribución debida por e­

llos, c.uando no exista este acuerdo se estará a la costumbre 

del lugar, a la importancia del servicio y a la reputación 

profesfonal del que. lo ha prestado. Como observamos todos e,!! 

tos elementos se contienen y se preveen en el contrato norm~ 

tivo de _fa~toi;aje. El contrato de prestación de servicios prQ. 

tesi.onaleá~.·es-~-á-utón_omo- cuando no está supeditado a algún o­

tro como sucede en el caso del contrato de factoraje, en el 

que la prestación de servicios se realiza ·ae. una mB_riera acC~ 
- --------••; ·- . --

seria. El contra to de prestaci_ón .·de __ ·: ser-Y.te_~~-~-:_: P~~~ef~_s_i_~-~~-1-~~- . 
tiene relación con el de factoraje Por cuail~O se, encuentra 

contenido dentro de la estructura normatiV·a· -de·i mismo~ 

De acuerdo a lo expuesto podemos señalar que , 

como las figuras analizadas existen otras similares al fact2 

raje pero en todas ellas encontraremos diferencias y que niE 

guna de ellas tiene alcances tan amplios como los que ofrece 

el factoraje. Debido a su maleabill<la<l, el factoraje aprove­

chó todo lo positivo de las figuras que ofrecen un crédito a 

corto plazo, mientras no estuvo reglamentador ahora, brilla 

con luz propia ofreciendo inimaginables planes a su cliente-

la que necesita crecer para no perder su puesto en el merca-

do; toda empresa que necesite servicios financieros, admini~ 

trativos etc. puede recurrir a la empresa de factoraje. 



D. Factoraje.como Organ:i.zaci6n .Auxiliar del 

Crédi~o.(;3¡'¡ ; 

Las empresas de fa~~je> fff;~nC.ierO' están con­

sideradas como organizaciones a-ux11"f~~~.s. d-;_l:_ .. crédito por el 

art[culo 3• fracci6n IV de la -Ley Gen.;"~al de Organizaciones 

y Actividades Auxiliares del Crédit:·a. Para la constitución y 

operación de una organización au-xili-ar _se ·:~equ.erirá autoriz~ 

ción de la Secretaría de Hacienda y crédito PÚblico, la autst 

rización será otorgada o denegada discrecionalmente por di­

cha Secretaría según la apreciación sobre la conveniencia de 

su establecimiento; esta autorización es, por naturaleza, ill 

transmisible y se publicará en el Diario Oficial de la Fede­

ración. únicamente tas sociedades que gocen de la autoriza­

ción mencionada podrán O?erar como empresas de factoraje fi­

nanciero. 

Pard que se. oto,rgue la,' .. aut'o'ri2;ación de const.1 

tución y operación, es· necesario cÍiri~d .. r · . .:U'~a.~S-01 'icitud a la 

::::::: :::,::"::;:¡:::::j~¿~:~ii~f ~jf~::;:1~:::::: 
Cedes, etc.), en l.~ iri_:St·r~Ac~:~·~: ~-~·-;.'·:::-~l~-~~~:~ -,~-~S~gnada po_r la 

(23) Fuentes consultadas: L.G.Q.A~A.C.1988 y Dijrio Oficial 

de la Federacióu. 3cnt:ro 1913°(>'. 
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Secretaría; el dep6sito deberá ser. {gual'.'al- 10% del· capital 

mínimo exigido para su. co~·stituc¡(>n, ei·.·;:~{·~-~,ci ·.>~e· ·-deVolverá 

se 

rar::cama ¿~g~Ai·~·~·~-~ó~s-~u~i~i:~~·--~·~1 ~rédito, deberán consti­

tuirse ·c~mo s~~ied~d ·,;,~n6;d~~~ (de capital fijo o variable) , 

-c-On -~-~~~glo· a·_.i:a-·Ley. Gene-ral de Sociedades Mercantiles y a n,!! 

merosas. dispoS;iciones de aplicación especial como por ejemplo: 

la' Secretaría de Hacienda y crédito Público determinará en 

el. primer trirest~ de cada año el capital mínimo necesario * 

para constituir nuevas empresas de factoraje financiero, así 

como para mantener en operación a las ya autorizadas , para 

lo que se tomará en cuenta el tipo, clase y circunstancias ~ 

conómicas de cada una de las sociedaes auxiliares del crédi-

to y considerando el Índice _general de precios al consumidor 

del año inmediato anterior y con la opinión de la Comisión 

Nacional Bancaria y de Seguros y Banco de méxico. El capital 

mínimo a que nos referimos, debe estar totalmente suscrito y 

pagado. 

La duración de la sociedad autorizada para o-

* _-Ver ano:xo I'. 
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perar como organizacióri auxiliar -de-1 c~édlto será indef iilida. 

En el capital de ia empresa de factoraje fi­

nanciero no podrán participar directa o indirectamente go­

biernos o dependencias oficiales extranjeras o entidades fi­

nancieras del exterior, personas fisicas o morales eXtranje­

ras, excepto cuando la secretaría de Hacienda y crédito Pú­

blico la autorice discrecional e intransferiblemente. En t-o:;. 

do caso la inversión mexicana tiene que ser mayoritaria y 

conservada la facultad de determinar el manejo y control de 

efectivo de la empresa, a los extranjeros con interés en cuai 

quier momento se les apliacará la 11 Cláusula Calvo 11
, del D,!! 

recho Internacional Privado. Tampoco pueden participar otras 

empresas de factoraje financiero, a menos que pretendan fu­

sionarse ( con autorización de la Secretaría de Hacienda y 

Crédito Público); organizaciones auxiliarse del crédito dis-

tintas a ellas; instituciones de fianzas, casas de bolsa e 

instituciones o sociedades mutualistas de seguros. 

En cuanto a la forma - de operación -de la- so.~i~­

c:\ad, nos encontramos con que cada accionista o- grupo de elloS' 

que represente por lo menos 15% del ca pi tal pag~do, · t·eri,~rá 

derecho a designar un consejero; el número· de administrado­

res no puede ser inferior a cinco y actúan. const.ftU:ídoS<·. ·.en· 

consejo de administración; las asambleas y juntas _s'e celebra-
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rán en el domicilio social ( que siempre debe estar dentro 

de la República meXicana ); siempre separarán por lo menos 

el 10% de sus utilidades para constituir un fondo de rascrvas, 

hasta alcanzar una suma igual al capital pagado, las cantidA 

des pagadas por conceptos de primas u otras se irán a un fo~ 

do especial de reserva, para efectos de determinar el capi­

tal mínimo de operación exigido; no podrán ser comisarios pr2 

pietarios ni suplentes; el director general o gerente, miem-

bros del consejo de administraci6n propietarios o suplentes, 

funcionarios o empleados de instituciones de crédito, de flan, 

zas,_ de seguros, casas de bolsa y otras organizaciones auxi-

liares del crédito; miembros del consej~ de administración ' 

propietarios o suplentes, directore~ generales o gerentes de 

las sociedades que controlen a la,empresa de factoraje o de 

las empresas controladas por los accionistas mayoritarios de 

la misma; sólo pueden ser comisar;i~S_ los;_que· reunaiL-los' ··re·:... 
. . .' ';.:.' ~- '. 

quisitos que para tal efecto_fij_e __ ).~_:_ CoÜíi·S-ió-Ít ~ªC:~-~~ai ~Eanc!_ 

ria y de Seguros. 

La escritura.constitutiva.y cualquiér modifi­

cación· a la -misma, deben -~~nt~i- c~n previ-3.--aprob_a·C16'ñ de --Ya 

Secreta_ria ·de :Hacienda, dada la aprobación, tanto la escritJ! 

ra como.sus reformas deben inscribirse en el Registro de Co­

mercio •.. La fusión de empresas de factoraje tendrá efecto en 

el momento de inscribirse en el registro mencionado. 
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Cualquier acto que signifique variación en·e1 

activo o pasivo de una empresa de factoraje o implique obli­

gación inmediata o contingente deberá ser registrado __ en la 

contabilidad de la misma, ~sta estará sujeta a .las-. ~ispo~i­

ciones de la Comisión Nacional Bancaria y .de -~.e,~u~.9ª·. ·Debe­

rán practicar a su vez, estados financieroS:_ a.~:;'úi·t'imo ·día ·ae·­

cada mes y publicarlos. 

La _inspecCióri_ ·y· y}gi~ancia de las empresas de .. - -_ --. --- -~ ---__ : 

factoraje está confi~da· a_· la ··c_~mÍsÍ.ón Nacional Bancaria y de 

Seguros, quien tendrá ::.to'aaS las ··.facultades que en materia de 

inspección y.>~igiian~ia_ '1e ·-cOJ'.lfiere la L~-y Reglamentaria del 

Servicio P6b1:{-~,; de ·a-anca y crédito; la inspección referida 

es obligatoria y las empresas tendrán que recibir ias visi­

tas de irispección que se les manden practicar. 

En cuanto a la revocaci6n y liquidación delas 

empresas de factoraje observamos que la Secretaría de Haciea 

da y Crédito Público puede revocar la autorización otorgada 

a las mismas, cuando no presenten la documentaci6n que se r~ 

quiera para su aprobación dentro del término de cuatro meses 

de otorgada la autorización, o no inicie sus operaciones derr 

tro del plazo de tres meses a partir de la aprobación de la 

escritura, o no estuviere suscrito o pagado el capital al o-

torgarse ésta. 



52 

Tclmbién·puede presentarse la revocación cuan­

do. no se -·~·an"~).'en~ el": ~api tal mínimo pagado; o si existe PªL 

ticipa-éi6ñ· e-~-t·r~··rij'~ra en ·.el ·capital socia1·.·s1n· que es~ part.!, 

cipaci6n hayá sÍ.db ~u~odzaaa -por la Se~r~~aría de Haeienda 
y Crédl.to:~ú~Í.ic~; si la empres¡o h(~ie"a ~~~ti6ne~. por con-

- :::::a;;a~-n: -t:r:~:~~:-~5 e:::a:;e~;~")~~o~~i~;~¡~!Lj[¡~ª~r~ri~~::-
vo· ·.C:~·~:~:~~-~~a~·6·:_~~~;.:~-~-i-, ·ejecut;~r·a .o~k~r:a·Ji6~-~-~-_'.cf~sti--ntas-. a ·1as 

a~~orizadH~{á.jtiict¿ de l~ se~r~t~~ía de Íiaciend_a y crédi-
·-ta-··púbi'i~~:~,/~-d~~~~'~-~-~{~~-~~a.,· ~-b~--~~5-,}~-- ~~U~~ió~~~-~~ /cuando no apare-

ci~ran/ p~,~--C-~~s-~s··.im~u~~:bles· a: _ia· ~mpresa, en la contabili­

daf1a~ opera~io~~s r'eaii;.ad~s o si la empresa obrara sin la 
au'f6riZ-·a·c·i6'n:; ~'.~ ·{:·¡f_·. ni~:~.·~¡~it-~da Seéretaría: cuando la empresa 

Se·-~·i~ .. ~~-~~--~~;~-. ~~-~~ite·-,/i;_ ~:~f~~-;;-.~n. ~stado de liquidación salvo 
.\l -~ : ' -.. 

que ·haf a--=,~ehábil-fé:l"'ci!{6·~ -~_:º~··¡~a·:- cOMlsi"ón Nacional Banca ria y 

.de, Seg~;·o~~~~'.6~1:~'.~ :-}¡·~e:~··1-a-· a·ti't~;iización .continúe • 
. ·):·:_ :·:j> ·'."'.· 

j~ ~·~}~a~de~t'~ri~i6~jae~revocaiii6n quedará inscrita 
en él R~gi~tr~ ;Prlhl.iiJ\~,,~~éiP~opie~ad y del Comercio previa 

in-

tir de ia fecha de_ noti~fi'CiiC:úSii'.;'éfé ·ia revocación y se proce­

derá a poner en estado de. :~iq~id~ció.n a la sociedad que haya 

comenzado a operar~ Sf-en ·e1~~1aio de sesenta días de publi­

cada la revocación nd se riombra liquidador, se promover§ an-



te la autoridad judicial la designación del. mismo, por parte 

de l.a Comisión Nacional. Ban~ar:-;a y .·dé_ .s_e9~ro~·o: 

Todo lo relativo a la liquidación y disolución 

de las empresa de factoraje, se regirá por.la~ disposiciones 

que para el efecto se marcan en la Ley Gener·a1 de Sociedades 

Mercantiles, y en lo referente a la quiebra por las disposi­

ciones de la Ley de Quiebras y sus-pensión ~e Pago-s, en ambos 

casos con las siguientes excepcion~s: el carg~.de Síndico y 

liquidador corresponderá a una institución de crédito: la c2 

misión Nacional Bancaria y de Segu~-~s .ejercerá la -vigilancia 

de los síndicOs y liquidadore-s
0

~_·: ~-~t:'.~~~o ~~!Ilbi_é_n p~d~á so.ii 7 

citar la suspensión de pago~: y .ia ~eclaración de quiebra. 

E. Tipos de factoraje. 

Existen fundamentalmente dos tipos de factorE 

je de los cuales se desprenden otros tipos más, pero siempre 

teniendo como base a los dos primeros. Los tipos fundamenta-

les a los que hacemos referencia son: el factor~jc puro o si11 

- recurso y el factoraje-ca~ reCUrSo. 

Factoraje puro o siri recurso. 

Este. tip"o ae. fa~.tora.je no_ es -una forma o varia.!!. 



54 

te de crédito, ·-es' uria _operación _mercantil de compra-venta de 

c~l-te-~~ :·~-,--~u:m-irí·i~t~-o--d~. seryiCios; la compra-ven~a ~:la que 

nos .. I'.efer.~re.l!!o_~: I'.!~ .. cO~~-\·es~~c.~-~-- a ·~_una car't.era .de· ·cuentas por 

cobrar en~:firme~y·-·-;1rr -~r"a de regreso .. Bajo_ e:St'as: Co~C:Hciones 
el' cl¡~nt~:'.pue~-~. ~~,~~~~~--~f·~-~- ai r·act-0"1·-. cc;m·o ··uno; de; s"us compra.­

dores :má~·, qu_e_ e~-~~.~~'. ur¡· fi~~~·~n~{::·a~~-:-~ -~, 
:.:>, 

_;,· .. ·>-

·· ... ·.·. ~l j~;~t~ia~~{ p~;.[ ~/~n~; dl~~r:~~s plintos dé ~ll. 
t á et 

0 
co ri e i':o trh t:f~c,· ~ ~ f~~ ~~ \ _Pª?u,;n7¡t:~~~o~.~s~:.~:.~.'.ud,te·.-~.:;~.·.~.-~c··ªo:--=~n3~=t~;~a.:0c'~t~o~.~.;:.q:~~u~:et.s .••.•. •.~.~.~m~"e?n-·-·.;-~·· .. -. -

el fac_to~~-~j~A'~~-~-:~~~~?-~--~~-~~,<i~'t·b~~'~; _ ~ 

::::·::· .::: ~:t~út:)t~lfüt~~~~~;~~füI~i~;ié}t:~ ·· 
parten d~ _pr~~,~5~~ cd{f~te~-~~.s _'aún ;-~-~-a-·rid~ ~~~-'.~~~~i' ~~~J~~~-~~~1(e.~ .. ~º~.·: 

"-\~· ~:·-::-· .,-.-·-. :·.::. ' ::ff-.~- .. 
·,._:·_-::r 

coinciden. 

-~~-· 

El. factciiaje pur~ ~~.~~iste en. la adquisici6n 
df? _cuentas._por c:O_~rá:r> __ ·e~~:';;f{~ine~:;·- -~- ~~~-aV~~ -de· cesión de dere-

ch6s,' que ;ge~·er~~''..~~'._;~~~~¡'g_6~~!~.:y __ :~:n.-- ,~~ _ cual el. factor acepta 11~ 

va_r- el _-ri~-~-g-6-· c-~~~-¡~-~-~~~--~-q~~ ~i-¡o ¡mplica. Como observamos 

el factoraje puro o sin: recurso se· caracteriza principalmen­

te porque el f~ctor absorve el riesgo crediticio que impli-

-- can las cuentas por cobrar en el caso de insolvencia o moro-

sidad de los compradores del usuario. El cedente no se com­

promete al pago y únicamente lo hará en el caso de que se tr!!_ 

te de mercancías de mala calidad, errores en la cantidad o 
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·modelo, ·º retra"so en- la ··entrega de la misma. 
·,.-·,·,.··::_. ·;:. 

el:~ i~ctoraje 
s~-~i~{¿~ ·<~::·~-~be~~ · 

p~ro existen varias modalida-

~,- ~ 

· :·. <·.-~-:i">' LF~·ct·oraje al vencimiento. En esta modali-

dad_ de ser.vicio-·e1 fa~:ft"ar no- sólo adquiere el riesgo credi ti 

cio de las cuentas por cobrar sino que además proporciona 10:; 

servicios conexos que implica su actividad como son, investi 

gacfón comercial, cobranza', contabilización, etc., y se com 

promete a cobrar las cuentas en una fecha determinada pravi~ 

mente, que comunmente es de diez días después de la fecha a 

pagar por el comprador. Este tipo de ~er~ic;_~p,, 9fi?!1'7~~ .~el ca.:. 

bro de honorarios del factor por la prestación de S_uS_ .s~rvi-

cías. 

factoraje 

b) Factoraje con an:tici:pos;:_ En, este tipo de 

además de 1os servicioS prestados· y que ya men-

clonamos, a solicitud del cedente se puede utilizar un fina~ 

ciamiento en el inter de las fechas de cesión y vencimiento. 

Comunmente el financiamiento es sobre el 70% del importe de 

las cuentas por cobrar cedidas, en este caso el factor gana 

el descuento que se genera por el valor de la factura, sin-

embargo la ganancia se desvanece si el cobro se hace con re-

traso. El monto del crédito máximo que se le puede otorgar 

al usuario, e1 riesgo sano que se puede tomar, así corno las 
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garantias quedan a discreción del factor. 

FilctoraJe cOn recurso. 

_Este tipo de factoraje consiste en una cesión 

de cuentas por cobrar documentadas o no que genera una emprg_ 

sa durante el curso normal de sus operaciones con el compro-

miso :de liquidarlas a la fecha de pago o vencimiento. Cuando 

el cedente requ_ier~ an_ticipos, éstos se le pueden hacer has­

ta por el límite máXimo de la línea autorizada, -se realizan. 

en forma semejante_ óa un crédit,o -en'- cu~~t·~;-o_co~r~~~'te -- (puede 

requiera). 

Se denomina con r,~:c·~;,s~;~'.~,'. ::-~2f~~~~,: .~,~~·~cedente· 

es el responsable directo de la_ ·e·X~s-~enc~a -~y_;((E7'~{t.~,?ii:d~:~' de 

las cuentas cedidas y de la so1ve-ffcia-'de-J?·c~~-~-·rii·d--6ri~-;-con es­

to queremos decir que se sustituye e'n ·e~"'.:~~'~'~\- ~~·'.ca·s~ d~ que 

el comprador no pueda pagar. Por su parte.el factor puede r~ 

cuperar los créditos otorgados _po;- d~s __ v.ias, _una cobrando al 

comprador del cedente o si este se niega al pago , entonces_ 

se va contra el cedente directamente. 

Bajo esta modalidad en ningún caso, el factor 

asume el riesgo de insolvencia de los deudores.El cedente se 
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compromete a- pagar ros- documen~oS ~i los ComPradores no lo 

hacen. Por otra parte el factor no se compromete a liquidar 

las facturas cedidas en un vencimiento fijo, sino a medida 

que van pagando los compradores. La garantía para 21 caso 

de una eventual falta de pago la constituye un pagaré a la 

vista por el importe de la línea autorizada, suscrito por 

el cedente. 

Financiamiento de cuentas por cobrar • Este 

sistema es .semej~~_te ·-ª-~ f_a=~t!'.>r~j~ con recurso, con la dit:~:-. :-_: . _-_- ----='· -_-

rencia de q1:1_e los intereses sobre _arit_~,i;::ip:os_.s_~ c~bran por.~ 

~elantad.~ .. H_a_y _u.~ ,~-~n::~-~i~~:~~-~' .. P-~:r·~~Le 1-~-~~.ª-~-é:·"d~·->~~-~::-~· ·.Cuentas 

=-cd:_;_~a_;dr'ái.~a1~~u~cg'·~~pa:;rr,:._~,v6}a~éntee~~~bl~ci~¿._;,~~}j¿~~tb[;~t~ic_in~Úmpliiuierito .· :1~-"'t~r~~~s·:· .. mo~i(~u:·to-s·:-'2deS·de';·t·a .f;¡;h~· de. venci-
· ... · <~. ~,,;,: '·'~1· ~;¿--~,.- :··y.' >"·~' '•( 

miento ·h~:sta·;' ia'.·;de··. p·á9·b·'.~:~ -~-._;;~:;~r _-S~~;~:.».: .. >_:f .. ,., .. : 
,-.••• y·_-. ":; .,." :t,:.~· :__;_ ~':~~~:- -~·~w· 

sol ~s ~¡~~~~·~i~~tª~·~it~f~f~~~s~}Si~~~it~~it::::: :e:0:e::::~ 
::~ .. ·~ _-,~~~~:·- ~~;-~~-:.~~~;·~~~~~~~#~~~?~~-z:·:~.~s~ -'d~t;~--··ta·mbién analizar ' 

:a d:~::1.1P;i:!~·!if~•:.r~~¡,;-i;a6i6n ele cartera, así como las 

referericia··~~::·~~~~-~rÍ:~;; }~~}~~'~:~r¿-'ia1~~- del cedente. 
----~"' •«-.'/ -

- - - - ·--'--. -- '-"--"~'-'---- -;.,~.;f"é'; .,;~,-e_--·-==--:-

·c·ua'ndo se presenten situaciones de no pago 
. . . 

el fa-ctOr t-iene"el ·compromiso, normalmente contractual, de ~ 

gotai·-1a vía extrajudicial antes de llegar al extremo de to-
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mar medidas de tipo judicial. 

El- fa-Ctorafe· es, como hemos visto una figura 

muy versátil que' ofrece una solución a ·cada caso particular 

que s·e le presenta, es una fig~ra_ ·multifacética como su pai 

no el fideicomoso. 

- ' . - ._,-- ' 
~Qs _f)nes-_:._dei·:· fa'ct·O"riaje_,c_son ._esencialmente pr.Q. 

porcio~ar~~-ai~- ~~~-~:;'i~~;~~-~:-~:~,(~s J6'6nexos···-~a _s-~s ·ventas de ziler~ 
.;,.n.;í~~ a cr~~ltd~c~>~~.c>J~·~~~-¡~t~s iO).É>Hcan, aurique ca-

bé· ac'1arai-~:_que· -l~~s -~f~~~Hí>t.i_e4e~"3·;5~e·r~~;_dif~rs·o·s',·>ia -.-éua1 depen­

de-. ae _ ia s ::::ne·cies i~da-cie·~:.;op~·-r~t i'~)li·a~fe'S~fde_:~(~'.s~f paf·~e~-~~~> 
'•--.'-' ._::,_-"-;;_ ,~::~·,'_·_ '"~ .. ; · ·, ':'cr"' t" ·-., ·.,,_, ._._,_' • 'i_·~_'. 

~~::F~<·.o-·i<;-"o"-- :~v.-: i,~t~~-.,_ o- ,:,·. • ... ,- .. ·•• 

:,u;~· ~~;;~~\'m~f:~~á'~~~,~~1 de f~'ct~raje la tene­

mos repre~~n~~~·~:i::~~O~~;~,~-:ó:~i~-~;~~f·;j··~--·~.·;" ~r.~~e~~6r~~, el cua 1 es 

una líne·a ~0de :·.~~-~:~~~\#~}:~:~·:~:~:~~~~:~~~·\~:u_~:.~ se otorga a empresas co­

merciales« _S6-~f~'_~~1~~~?-~:~~~,:~·~1~~~-jf~~:.~~~ ::-~poyar a sus proveedores 

sin ne'ée~.~:_d~d·_:--~d~:t~?~~·~-#,~-~~!;'.de·-.~~§~~-t~do. E1- factor adquiere de 

su client·~ ... ·.i~~)"~t~{~"u·l:b:~. d~ ;.c~~dito que suscribe a favor de sus 
._,,-.f 

prci~e~dor'e.S:, P:Or>i\ii:,.:~_~;iiPr'á de~· mercancía, y los descuenta con 
. - , - '" ,: .... :,;.,,-_ .<' .:~ .. :_-j:;..J,.i·-- ,, ___ ,-_ . . • 

____ ca~g~_,_':~ii;'(~_i-l{~E!~~~~~~·,~~{f~di·to -.e-stablecida a la empresa. Con ª'ª-
té·-Se.tYici'./ó:,;;~-iY-.ciT~~"~,~- obti~~e numerosos beneficios, pues le 

'Per1~ii t·~·>~~-g·~·ft·~~:Ob.~'én~~nd_o __ · c.Céd i to de sus proveedores y le f-ª. 
'" _, ... :, ... ,.,- •"•' '·' 

:, .·.· ·'·--. -,· 

-~bté~~-~.-.·~~!c-aíi:cía en":·el m~mento. oportuno. El proveedor tam-
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bién resulta beneficiado ya que puede proyectar su flujo de 

caja y no tendrá que esperar a que se cumpla el plazo pact.a­

do con su cliente; por su parte el costo del descuento .se.ve 

compensado con la disponibilidad inmediata de sus recursos. 

F. Estructura de la empresa de factoraje 

1 
Administración 

y Negocios. 

Dirección 

Genera t. 

PrOOX>CiÓn 

Ne']OCÍOS ) 

Contraloria. 

1 

Finanzas. 
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Dirección General: Esta dirección se encarga 

de la coor~in~ci6n y,supervisi6n de todas las actividades de 

las ~reas .. comp~nentes de la empresa de factoraje. ~anti ene 

el ·r~n~~_orl.a.~J~ntc;> _·integral y adecuado de las áreas: es la 

ca~_e_za·.:ae la ·~mprtÚ~a y en ella radica el gobierno de la misma. 

'"=~º:;~.~ ~__,--- ~~:i~:~!.~~-~~-~: __ a_~-~-~n,/~~tración y servicios: Dentro de 

esta· área -~~~~,·~/~~-ii·~-~~- ~las funciones propias de la empresa de 
__ -: ';;: :_·,_·' ·:·:. _:: ' 

fac~~r~j ~ :.'~i~e-~·::.~on~·~.eva:·~á~ a la realización de los objetivos 

tra~ad~s· ,E+1it:ª~!;=;;~r~o ei apoyo a las otras áreas de la 
·emp·res·a-:·.'Est-á<conStituída·_por los departamentos de Análisis 

Fin~.n~~~r~./~ ~é~-~,r~-~~- J.i_µma.n'os y Recursos materiales • 

. A.rea· d~ promoción: Esta área es la qu~ se en­

carga de los negocios de la empresa con la clientela; es la 

responsable de detecta·r, y negociil;r con los posibles clientes, 

que ante todo sean sólidos económica y moralmente: se encar-

ga de la fase inicial del f~ctor~j·~·, .9'ue .cons.iste en encon­

trar a la clientela que--se-·.corisidé!re -a-pt-a 'para- operar con la 

empresa así como de man.ten~r ~6~tactO~s".::f.recuentes con ella , 

a fin de mantener viva la re1a'C-.fó~'':·comer~ial iniciada. El á-
- -'':;,'». :•,·. 

rea en cuestión tiene a-_ s'¿~'.·~a-~~'~ .. ·i:á p.é-omOción corporativa , 
. . · ... ( ·~~>-.. ,·. . 

la investigación de '_m.e~~~-d-.~-.~-~· ~~i:. ~.e.sarro~lo del producto, el 

control y estadística_ -~e.? i_~;~;,c~,~~"~-~·~a ,:_-:-la. realización de los 

planes de mercadotéch i ;/'.f;_--:¿~-~«;~.:~~~1~ ·.~:~.-~n·c i.onamos anteriormente, 
~ - .. ·•/J- ··-.·. ,.-. -.". 
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el inicio y mantenimiento ~e la ~el~ció~ comercial entre el 

cliente y la empresa de factoraje·. A~gunas otras de sus fun­

ciones son: la autorización ·del ·riesgO, aprobación de crédi­

to liquidación de remesas etc.Podemos decir que dentro de e-

lla se realiza en su totalidad la parte operativa del facto­

raje. Para su operación se divide en tres departamentos que 

son Sector comercial, Sector industrial y Sector servicios , 

dentro de cada departamento se realizan las actividades c0-

rrespondientes a cada sector. 

Area de ~in~r1.zas :-. E~ta área responde a la ne-

cestaaa de ia emPi~s-a :de. -re1in1r tos~ recursos económicos 

cesarlos para llevar· a cabá .-·s·us .--~~-~~~~~nes; se ~ncarga de 

ne-

la 

plane·a~ión· finarié.iera, ici· ·:e1;a_1:10·~~.ció~ de presupuestos; mant~ 
nimient.o de relacioneS éóñ··~·ií1-~t.Tt:ucion8S de crédito y otras 

. .. . ' . 
empresas, y en general· da la ·.:r_ea'1_~za~_ión· de todas aquellas as_ 

tividades pasivas necesari_aS·º:· pára :el mantenimiento y creci­

miento del ca pi tal de la enlbi:~~.,_~'-· E~tá compuesta po'r los de-
' . - . 

partamentos de Tesorería y e_i·.:. d.~ Operacion~s. 

Ar ea ·de ·audi t::OrÍa~: Esta --~r-ea-'-es-·-1a· ~ -.responsa.:;: 

ble del control interno y administración de la·. emp.resa de 

factoraje, tiene a su cargo todo~ los asuntos legales de la 

empresa (dentro de ellos se encuentra la redacción de contr~ 

tos, cobranza de créditos litigiosos, verificación de forma 
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de las· factura.s Y. en ·general_.· del m.an:te;nimienté> de toda.s las 

di~posiCfor:i~s· regcileS ap~icableS al factoraje)·; también se 
' ' . 

en6arga de la auditoria de la ~iopi~ empresa y de la presta-

ción del· ·servicio ·a la clientela; tiene- a su cargo la canta-

bilidad de la empresa y como en el caso anterior, la presta­

ción del servicio a los clientes. Está compuesta por los· .. de-

partamentos Jurídico, Auditoría y Contabilidad. 

Como observam'?s-,_ la -:.empresa de 

ta con una 

que permite 

y oportuna. 

podemos dividir en dos grand~s exte'rna 

y normatividad interna. La noim~tividad externa es~~ dada 

por todas las disposiciónes de carácter legal (leyes,' decre-

tos etc.) que existen acerca de}: fact~~aje .. oe.ntro de este 

grupo encontramos fO-.-~.re.f~.r"fdO :é'il7 er .Bpa-rta-.~o -9- d.e- 'este m1smó­

capítu10. 

L~-·.n.orniat;i_vidad . .interna est~ subordinada a las 
. <"'..' ;-:.· .>", . . .·."'- _·.· 

dispoS.ici~nes -·d~',1a ._'n_oí:mB._t.i v_~dcid · externa, y se encuentra 
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constituída por las políticas de operación de la pr.opia em­

presa. Estas políticas pueden revestir la forma de·general o 

de particular, según estén avocadas a regU1ar a-· 1a·. totalidad . _, : . ... ; ', 

de la empresa o destinadas a normar e~ par.ticular ~ a~gún. á-

rea de la misma. 

Debemos considerar ante todo que; una empresa 

de factoraje opera en unión de dos elementos que son el vo­

lumen y fraccionamiento de los créditos cuya·estabilidad 

en la maYc;;r1~-,-·d-é los casos no puede programarse de una mane-

ra perfecta; son créditos que se caracterizan por su variabi 

li.~~~ -~~ c;:~an_to al s~stema de financiamiento, fecha .. de.= colo­

cación.-Y recuperación. 

La empresa de factoraje para tratar ~e minimi 

zar las posibilidades de riesgo, emite polí~icas de carácter 

general para tal fin, dirigiendo su actividad de manera pre­

cisa para evitar en lo posible su exposición al riesgo. Ha 

tratado de fraccionar los riesgos al operar con el mayor nú-

mero de clientes posibles, sin olvidar que un aumento en la 

clientela le acarrea más gastos que, desde luego, quedarán 

cubiertos con el pago de comisiones y honorarios por parte 

de la misma clientela; es preferible para la empresa cargar 

con más gastos que exponerse a un riesgo mayor. También ha 

fijado un límite al importe de los dOCUl'tl:?ntos tratados, lo que 
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que .conlrev~.· a negociar cO~ cl.ien~es.,Cuy!J. facituraci~n sea e~ 

Cesiva Y ·pOéb a·t'ractiva;. p6r el cOrltrcl~iO tra_t.ará.· dé' obtener 
- ..• - -·' '«'': :····. _' 

rélaciiones comer·cia"les con clientes e·~-~-ª ~::_~~·c .. ~'~ra~}6h': sea de 

altas·- c~ntidades, esto· con el ob]et.o Ae eVitá·r ciUe ló.s gas­

tos de operación· de los. documentos aOso·rvan_;_ l·a-> "· é'~·~f~i6n 'del. 

factor o hagan antieconómico su servi'Cio<Por:s~F~¡,~fe 'ei ª.!! 

mento al máximo de clientes sÓl.idos y. so1'·~~-ri·-~-~-~ consti tuy'e 
''""'- -'-'....~:: ~7 • • 

la regla de oro de toda empresa de: f~~~éi~~.J~~~~~:·-:: ~ ~ 
__ . ·_ -=-~~~;~_~;t~-i<S~~~~ ---ú~:·_= ~~~-~e:_ 

Algunas otras polí ~i~ai; d~fr~brg~~~ i~~cf6n que 

se coñsideran indispensab1Ei_s· ·en_, ül~ie-~~:"~"~~;-~,~~6~~~·r,"s0ri: .que 

1a-· eñjp·resa d~be ;~anta_~ ,_~-?.~_)~~~~~~}§f;~;~~-~~~~§~:~~;~·rr_e~·ta·mente dg 

lineada,- .. ~aL· y como lo ~im·~-s···-~h·\;~ ;;~~-p~:f.,ta-·d·~ a·~terior, en la· 

cual este"n de.~erminadas y:_ d~f~-~¡:~.a~ las áreas que la confor­

man así como,ias ·políticas de o'pera_ción de cada una de ellas. 

Además de la estructuración perfecta de la empresa, ésta ti~ 

ne que mantener una .normatividad acorde a cada segmento de 

la misma, amén de que la normatividad debe ser respetada pa-

ra el correcto funcionamiento de la misma; esta normatividad 

debe contener entre al~unas otra~ cosas la descripción exac-

ta y formal de las funciones específicas de las áreas compo­

nentes; además de algunas políticas que conlleven al dominio 

absoluto de funciones que el personal tiene a su cargo, así 

como la delimitación de las mismas. La responsabilidad de 

los funcionarios debe ser total, pues de ellos depende en 
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gran medida el éxito ~e ias actividades de factoraje. 

Dentro: de la norm.ati vidad interna también te­

nemos política·s a segu'~r en cuanto a los clientes con los que 

la empresa operará; los sujetos ideales para tal .ff~ sei:-án 2. 

quellos que sean ~~presas dedi~adas a la _actividad detallis­

ta; que vendan su mercancía a crédito; que tengan a su favor 

un seguro de crédito; que los plazos de pago que Otorguen no 

sean largos; que no dependan de compradore,s _ú~_i90~; que- se 

encuentren en situación de aumentar sus ventas y no cuenten 

con el capital para hacerlo en forma sana; que utilicen en 

sus produ.ctos materias primas que sufran de -constánt-es a1ti­

bajo_s en _su precio; que manejen grandes ai:=tivos fijos con' C-ª. 

pital limitado para producción; que sus ciclos de venta sean 

marcadamente fijos o que tengan su mercado a distancia. Los 

sujetos no ideales serán aquellos que venden su mercancía m~ 

diante contratos o pedidos pues en este caso no existe el 

riesgo crediticio; empresas cuyo plazo de pago sea excesiva­

mente corto; que vendan su mercancía a un comprador único de 

solvencia poco comprobada o; empresas muy pequeñas y pocosoi 

ventes. 

Las políticas anteriormente señaladas están ~ 

numeradas de manera enunciativa y de ninguna forma limitati­

va, pues la cantidad y la calidad de las mismas se encuentra 
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en proporción al tamaño y necesidades de la empresa. Sólo 

hemos decidido enunciar algunas políticas a manera de ejem-

plo; desde luego, de la normatividad de la empresa y de su 

cumplimiento depende en mucho el funcionamiento correcto y 

adecuado de la misma. 

H. Operación. d.er factoraje. 

El primer paso,,-pai:'a fa.;.operación del factora­

je consiste en la deteccióri:~~e-1~ -clientela potencial, para 

posteriormente contactar éori -el-la y lograr un acercamiento , 

en el cual el factor ofrecerá sus servicios y explicará con 

detenimiento en qué consiste la operación ofrecida. Una vez 

realizado lo anterior, el cliente pondrá a disposición del 

factor la documentación necesaria a fin de que éste realice 

un estudio a conciencia de la situación en que se encuentre 

aquél; al mismo tiempo, el factor realizará una visita pre-

liminar al prospecto can el fin de constatar personalmente 

la situación del mismo en cuanto a establecimient·a, actiVid,!.-

des, planta de personal, etc. 

La documentación recab~,~~ :['~s~i'i.t~~:as, consti-
,;_1:-:?". ~··~~,.,/~: 

tu ti vas, poderes, estados f inancieros·:,.,,¡-.co·ñ'tab:li!°dad, referen 

cias comerciales y bancarias etc. ):·::··~~~;~~.~~~·~·~~;·rá~>l1:··ár~~ de ne­

gocios en donde se efectuará el a~á1t~~s;iinanciero de la 
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empresa prospecto; tal a~áliSis Se realizará bajo dos puntos 

de vista: el Cualitativo .. en el que Se tomará en cuenta la e~ 

lidad de las o~er~cion~~·que ~~e~~~-~rigen a los documentos 

que se pretenden ceder, Y:ei cuarititativo en el que se anal.!_ 

za la cantidad de neg_o_~i~S-._' y_ el :p'or.-qué de ellos . 

.:_ >\-·"· 

Post~ri~r ~~:_-e·s.te· paso se determinará si el 

cliente _ha ca1_i_ficado:· ¡:»ara~:'.po.der negociar con la empresa fa.E, 

tor, o po_r _·e1 --~~~;~;f·~r~-;~_~,d;t~-¡do· al ·resulta do negativa de~_ an! 

_lisis fiÍlari-~i~-;~b- ~-~:~ -~f~~- ·i~-~h~zado. 
'. -·i:~:.:.,/ :_:::~;: ·: 

,' r~·; 

')~{ <-j'r~~~-- ;?f:i -:~-~sü'i·tado: positivo por el contrariO·, . .iiev~· 
a· la._ au:~-~:ri:_~-~-~}~~ ,-~:e_i- -~egocio; esta autoriza~~6n;:S.é ;'i::~a1-"~,,~a-
rá de··acu-erdci ar monto de la operación. ta· aút~~:~-,~·aC(~ri : co- _ 

rrespon~e.rá· . .,~- la p~i:sona que tenga facultades·, :pa_ra -el~_o, pues 

dentro de la .. empresa ·.existen diversos ·n:i~~'ie;~; ·,de' 

ción ,. qu.:: corresponden a igual número _·d'e,,:~-~.v~~1·~~:~ den·tro de 

la empz:e~a_ ~-~-.:·~-c~_er_do, al nivel ;,J~rá=rq:~:t6~·-~~-(ii~g!ifurit-~;~,.--
··::<•'c.· ._,:.;:;:;-; f 
'::>·:, ':·:~il!~-~: :<·~· 

Una vez obtenida-·_1a .-·a-1.itOi-fza'.Cióli:;' .~e pr?cede-
'.··~·,. 

rá a la contratación ·de la opeÍ"aci~~! "en~~_'~~·t-á:~~-~aP~.··se. elabi!. 

ra el ·contrato normativo, es decir "el ~-Ü~--'.~~~'(i~~~~~~~ tos_ dere­

chos y obligaciones de las partes, las con-~;i-é:'1"8.~es· ~de "~~era-
.- __ ··. -_:."_( __ .:_:· .. '·. 

ción, los honorarios, la prestaCión de -~·er~ici~~ de ·adminis-

tración o financieros, etc. Tambi~n se efeciuará en es~e mo-
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mento el corltrclto d,e promesa de cesión de derechos de crédi-

to. 

El siguiente paso consiste en lo que propia­

mente es la operación del factoraje; en este punto se verifi 

ca la elaboración de un contrato de cesión por cada crédito 

cedido, se procede a la firma del mismo y a la entrega de la 

d_C'.".cu_ment~ción Pil:ra operar. 

La ~i~istración conforma el siguiente_~aso de 

operacióli de.l factoraje, Y consiste en la ~ntrega_ d~l antic.! 

po pactado sobre· las cuentas por cobrar. En el ínter entre 

la ministración y la cobranza, se realizará la notificación 

de la cesión al comprador del cedente; es mlly importante el 

hecho de la notificación, pues el comprador es ajeno a la o­

peración y si no está debidamente notificado se corre el ri~ 

go de una cobranza realizada defectuosamente. 

La cobranza constituye el penÚlti~o paso de 

la operación y consiste en que,al vencimiento de las cuentas 

por cobrar el factor realiza el cobro de las mismas según 

el esquema de programación de cobro efectuado por la empresa 

factor. La cobranza puede realizarse de manera extrajudicial, 

judicial, por medio de adjudicación o de castigo. Es pol{ti-

ca de la empresa factor el que se agote la v{a extrajudicial 
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antes que intentar nada por la v!a judicial.· 

La liquidaci6n dei negocio~es ~l 61timo paso 

de la operación y consiste en que, una vez realizada la co­

branza, el factor entrega al cede.nte el remanente a su fa­

vor, que es la diferencia entre el total de los créditos ce­

didos y el anticipo entregado menos la deducci6n_ de intere­

ses o devoluciones. 



Factoraje con/sin recurso. 

EJ_,,,~,., 1- '"'""'" 
Financiero. 

* Detectar. *Cuantitativo. 

* Acercar. 

* Recabar. 

* Visitar. 

*Cualitativo. 

-
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tAutorización - - Contratación Operación - -

-

-

* Facultades 

según nivel 

jerárquico. 

Ministración ___., 

• Anticipo. 

Contrato nor -

mativo. Prome­

sa de cesión. 

• Notiricd.r. 

Liquidación -[] 

Contrato de 

cesión por 

cada crédito. 

Cobro "xtrajudici >l. 

• Cobro judicial. 

• Adjudicaci6n. 

* Castigo. 



capituló rir/vicl.oºi/ y problem.~s en la opera­

ción del factoraje y sus posibles soluciones. 

A •. Ejecución de contrarrecibos y facturas. 

Al ceder el cliente de la empresa de factora­

je los derechos de crédit9 a su favor contenidos en contr~ 

rrecibos y facturas, la segunda adquiere del primero todos 

los derechos consignados en tales documentos. Al vencimiento 

de las cuentas por cobrar contenidas en facturas o contrarr~ 

cibos, se lleva a cabo la cobranza de las mismas; si el deu­

dor paga, no hay mdyor problema, pues la operación de facto­

raje se habrá realizado y concretado en un 100%. Sin embargo 

si el deudor se niega al pago al ser requerido por la empre­

sa factor, surge el problema de un crédito litigioso, que a 

como dé lugar se tiene que recuperar, pues de lo contrario 

representaría una pérdida para la empresa factor. Hemos di-
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_cho ,que:·:como -:i:>?lÍ_t,~·ca de ~arácter genera·l, la empresa de fa.s_ 

tor:aje .. del?'~· obten.~r el pa.go ·primeramente a través de la vía 

extrajudicial, ·agotar ésta y ·sólo hasta entonces llegar a la 

vía judicial; el ¿por qué? es claro. al entrar a la v!a jud.!. 

cial no solamente se gastarán fondos en la recuperación del 

derecho de crédito cedido, sino que además éste ya no será 

igual en valor, aunque si en cantidad, al que se hubiera ob-

tenido si se hubiese pagado en su tiempo·. En--el Cas·a ·:·ant"~:-­

rior, lo que procede es iniciar un juicio ejecutivo mercan­

til para obtener la recuperación dei créditó-contenido en u-" 

na factura o contrarrecibo. 

La factura es siempre de naturaleza mercantil 

y no está reglamentada por ninguna ley mercantil ni civil~ 

lo que dá lugar a entrar al estudio de un documenteo particy 

larmente interesante. La factura es "la lista de mercancías 

objeto de un contrato mercantil, con la mención de sus cara~ 

terísticas (naturaleza, calidad, tipo), su precio y su cant! 

dad. La factura se refiere siempre a un contrato 

que generalmente eS ei de -Compraventa. 11 C24). 

mercantil 

,Podemos de~ir 'que· la factura ea un documento 
;:·: 

----------------....... _,._ 

( 24) Garrig~es, ctÚdÓ;' por. Ar~e Degollado. Contratos Mercan-

tiles. At!picós •. ·p. 29. 
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privado y que al aceptarse se llega a convertir en un contr~ 

to, no es un título de crédito ya que la ley le niega ese e~ 

rácter. Cuando se expide una factura, ésta puede constituir 

además una manifestación o señal de ejecución de un contrato 

y si es aceptada y firmada por la contraparte entonces se 

puede decir que se ha perfeccionado el contrato. 

La costumbre mercantil ha reconocido otros d,2 

cumentos que tienen importancia y que son utilizados en la 

actividad comercial, su importancia radica en que están enl~ 

zados a ciertos problemas a que dan lugar las operaciones y 

actos jurídicos por los que se llevan a cabo. Arce Degollado 

nos menciona algunos de estos documentos como son {2= ): pedi 

dos, CONTRARRECIBOS, talones de embarque, notas de cargo y 

crédito, recibos de mercanc{a y servicios etc. Dichos doc~ 

mentas son objeto de operaciones impropias, como por ejemplo, 

pagos, pagos parciales, entregas en grantía, depósitos, end2 

sos, avales, ventas, representaciones, etc: son de naturale-

za jur{dica unicamente probatoria. 

La Suprema Corte de Justicia de. ia· ._Nación ha 

pronunciado jurisprudencia acerca de la fact-ui .. -á; ·~eñt~e .t.odas· 
.... ~ '.· 

ellas mencionaremos las siguientes: ·: ,;,·/li· 

( 25). Arce Degollado. Contratos MercaritUes)~í:iL~~·'P· 29 
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FACTURA: Siendo la factura un documento privA 

do, solamente hace prueba plena en contra de J..a P~,r~e.:.:qu~ la 

ha extendido, pero no en contra de terceros de quienes·.no pr2 

cede. 

Quinta época. 

Tomo XVII pág. 609 Cañedo Alfonso. 

Tomo XXIX pág. 745 Lil:erman Jene. 

Tomo XXIX pág. 878 Rosales Alfonso·. 

Tomo XXX pág. 929 Roy Monrroy James; 

Tomo XXX pág. 1933 Huasteca .Petroleum Co. 

Apéndice de Jurisprudencia de 19l{a 1_965 del·_ 

Semanario Judicial de la Federación, 4ta pclrtE7, .JA, Sa.1~. p. 597. 

Facturas, endoso de : La factura es un docu-

mento mercantil para consignar la operación llevada a cabo 

por un comerciante transmitiendo la propiedad de un bien, em 
pero, los "endosos" posteriores, de particular a particular, 

son simples cesiones de derechos que no participan de la na­

turaleza mercantil. La factura no se puede ~quiparar a un ti 

tulo de crédito, porque no está destinada a circular, ni es 

un documento en donde esté incorporado el derecho que consig 

na. Para declarar procedente la tercería excluyente de domi-

nio, el actor debe probar plenamente ser titular del derecho 

de propiedad y la simple factura de un vehículo no es suf i-



cien:te para~:_~llCl·,. i'ndependientemente de que sea objetado 

val O~ -p~:6~~::i-~·~i~~\·p~~' 1~ contrar,>arte del oferente, ya que 
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su 

es 

al órgano j·i~i~Í~r'.'';11 que corresponde decidir si el actor 
, .. ; ... · ·;·· -

-_ , - ' ,~~,. .. "·""· - - . , ' 
prueba_ l<?s ~.e.ci:i·~-~- ~ó~sti.~utivos de su acción, estando oblig!!. 

secretad;; J6'~é L~i~': Gb~'zá1ez riáraíi6~; éinforme 1978. Tribu -
>; • ~ .. - -~-· '¿; "' ~;·'!.·",: 

nal C~le~fad~~d~'_:i:c S~xto:ci~~~it~'. ~h'(;~;js, p&g 348. 
,·.;"- -~- :ú- ,·.:~ ,, .v.-~~:-=;_ ~-~;dL·~· ;i:· ~~;,~~-~:¿:~~:-;- 0

··_., -

Facturas •. v~-i·-~r :;-~~;r~:J~~-~:~-~'.~o:!·-~e -las. La Juris­

prude11:cia ·de la Suprema Cort-~ ~-~~:~:-;·~;~~~{¿-i_a ;:·reiteradamente ha 

limitado el valor probatorio ·de iaS_ facturas, dado su carác­

ter de documentos privados, pero .t-a1··1imitación ha obedecido 

principalmente, a los casos en que con fa·cturas se ha trata­

do de probar la posesión (sobre todo en Juicio de Amparo), 

por lo que es frecuente también que, desde otro punto de via 

ta,si se alega como medio de prueba una factura en la que a-

parece que una persona compró un bien, adminiculada de otras 

presunciones que hagan suponer la certeza del hecho asentado 

en la factura, debe estimarse como comprobada la propiedad 

del objeto de dicho documento. Una factura extendida a favor 

de uno de los litigantes, aunque ea un documento formado por 

su orden, sólo puede perder su fuerza probatoria si se prop~ 
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ne en su contra .~nil:.,obje-ci~r:i · fOrmal, esto .es1- :que 
'.·_· '.·· - :· . ·:.·· '.·' 

el. documento~ de· al.tel".ac:io, d.e falta· de· firma: etc. 

se tache 

::;:>: . --~~~~_{;_· 
~{~i-;: :::-.. (iUiilta· .~poc_~. 

;>;:~. ;~~m~'.cxxv pág. 54& A.o. 12~~¡~<\.•Fededco so!!. 

le; .• 5 vdtos';;¡j\é~di.~e de .J~ri~prud~nci•~ ;., ;~i7 a l9&5 del 

semanari~~.:iüd:i.c·i.a1 de la Federación. 4ta pa~te, 31 sala, p. 101 

.-"-~~--~,~"=~:~:- ---=-~-~;~;~ :· 

·;-. ~--- Fac-turas. su valor probatoria. Si bien es 

cierto que existe jurisprudencia en el sentido de que ~sicn­

dQ la- faºctura un documento privado solamente hace prueba pl~ 

na en contra de la parte que lo ha extendido, pero no en con 

tra de terceros de quienes no procedeº, sin embargo, si la 

factura de que se trata está suscrita también por personas 

que como testigos dieron fé del acto de la transmisión de la 

propiedad del bien hecha en favor del tercerista por la eje-

cutada, y esos mismos testigos comparecieron ante el j:.iez del 

conocimiento y a la vez que reconocieron sus firma$, declar~ 

ron sobre el hecho de la transmisión de la propiedad antes ~ 

ludida, y tal prueba testimonial se desahogó respetándose las 

disposiciones legales sobre esta clase de prueba; por consi­

guiente, la factura que por sl sola no es prueba, está corrg 

borada por otra que la hace concluyente para acreditar el d~ 

recho del tercerista. 



Sexta época, .4ta parte. 

Vol. XLII. pág.147 A.o. ·1652/59 • 

Generales Super, S.A. de c.v. Unanimidad 4 votos. 
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Talleres 

Apéndice 

de Jurisprudenc~a de 1917 a 1965 del Semanario Judicial de 

la Federaci6n. ( 26). 

Por otra parte, pasando a otros asuntos, lí­

neas arriba mencionabamos que la ejecución de una factura se 

lieva a cabo a través de un juicio ejecutivo mercantil y es­

ta situación obedece a dos aspectos. El primero de ellos es 

que el Código de Comercio en su artículo 1391 señala en su 

fracción VII que el procedimiento ejecutivo mercantil tendrá 

lugar cuando la demanda se funde en documentos que traigan ~ 

parejada ejecución, tal como lo son las facturas firmadas y 

reconocidas judicialmente por el deudor. 

"Los documentos que traen aparejada ejecución 

además de la fuerza ejecutiva que poseen, les corresponde el 

carácter de prueba constituida de la acción, tal y como lo ha 

determinado la jurisprudencia obligatoria y defi~!~~ de la 

Suprema Corte de Justicia de la Nación. 11 ( 27). 

( .26). Fuente consultada: Arce Gargollo .• -con.tratas· .Me~c::=ant_i~es 

Atípicos. pp. 251-253. 

( 27) Arellano García. Práctica Forerise. Mercantil •. p. 763. 
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Para que un documento que traiga aparejada e­

jecución pueda ser despachado en ejecución, débe reunir tres 

requisitos que son: la deuda del título debe ser cierta, exi 

gible y líquida. 

Es necesario que las facturas firmadas y rec2 

nacidas judicialmente por el deudor, se hayan perfeccionado 

en medios preparatorios a juicio ejecutivo mercantil, pidien 

do el reconocimiento de la firma dé los documentos. En caso 

de que el deudor se niegue a reconocer su frima, se dará por 

reconocida cuando se le haya citado o requerido dos veces PA 

ra el reconocimiento y se rehuse a comparecer o a contestar. 

El segundo aspecto al que nos referimos a ce~ 

ca .de la ejecución de facturas, es que la Ley General de Or­

ganizaciones y Actividades Auxiliares del crédito le dá el 

Carácter de título ejecutivo mercantil al contrato de facto­

raje, por lo que en este caso, también procede ejecutar a 

través de un juicio ejecutivo mercantil, siempre que el con­

trato sea firmado y reconocido judicialmente por el deudor , 

según la fracci6n VII del artículo 1391 del C6digo de Comer­

cio, y al igual que en las facturas, haya sido perfeccionado 

en medios preparatorios a juicio ejecutivo mercantil, que a 

grandes rasgos se desarrolla de la siguiente manera: 
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DE!!ANDA: La procedencia del juicio ejecutivo 

mercantil se funda en el hecho de que el actor disponga de 

un documento que traiga aparejada ejecución, tal como lo son 

la factura y el contrato de factoraje, que tengan las carac­

ter!sticas citadas con anterioridad. El juicio ejecutivo me~ 

cantil se inicia por la interposición de la de~anda que deb~ 

rá satisfacer los requisitos de una demanda de un juicio or­

dinario (artículo 255 del Código de Procedimientos Civiles), 

a la que habrá de acompañarse el título ejecutivo mercantil, 

así como copia de la demanda y del título a más de la que dg 

be acompañar para el traslado a la contraparte. 

TERMINO PARA CONTESTAR LA DEMANDA: La costum-

bre en el medio, consiste en que el demandado no se limita a 

formular un escrito para oponer excepciones, sino que cante~ 

ta la demanda. El término para contestar es de cinco días s~ 

gún el artículo 1396 del Código de Comercio, el término co­

mienza a correr desde el día siguiente a aquél en que se hu­

biere efectuado el emplazamiento, tal y como lo dispone el 

artículo 1075 del Código de Comercio. 

TER~INO PARA OPONER EXCEPCIONES: Según el ar-

t!culo 1396 el artículo para oponer excepciones en juicio e­

jecutivo mercantil es de cinco días. Las excepciones que se 

pueden oponer podrán ser dilatorias o perentorias. 

Nü DEBE 
UIDUOTECA 
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ACTO DE EXEQUENDO: • ••• presentada por el ac­

tor su demanda, el juez, de oficio y sin audiencia del dema~ 

dado, deberá proceder a examinar el título a fin de determi­

nar si reúne las características de certeza, liquidez y exi­

gibilldad .•• • (28). Si el titulo es v~lido y tiene car~cter 

ejecutivo, el juez dicta el auto de embargo, ejecución o de 

exequendo para que el deudor sea requerido de pago, en caso 

de que se rehuse al mismo, se le embargarán bienes suficien­

tes para cubrir la deuda y costas. El auto se publicará como 

secreto, para evitar que e1 deudor esconda los bienes que en 

su caso serían objeto de embargo. 

CITATORIO: Dictado el auto de exequendo , se 

procede a requerir de pago al deudor. Esto t~ene como obje­

tivo que el demandado tenga la oportunidad de pagar volunta­

riamente su adeudo. Si el domicilio del deudor es desconoci­

do se hará el requerimiento por tres días consecutivos en el 

Boletín Judicial. Si es conocido, el actuario lo buscará en 

ese 1ugar con el actor o su representinte; si no se encuen 

tra el deudor, se dejará citatorio fijando día y horit para 

que aguarde la nueva visita del actuario. Requerido de pago, 

el deudor tiene dos alternativas: o paga o se ve sometido al 

embargo de sus bienes. 

(28) Jesús Zamora Pierce. Derecho Procesal Mercantil. p.168. 
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EMBARGO: si el deudor no efectúa el pago, se 

le embargarán bienes suficientes para cubrir la deuda y las 

costas, es decir, se deberá proceder a afectar bienes del de~ 

dor que deberán ser rematados para satisfacer el crédito. El 

embargo no se suspenderá por ningún motivo, y se llevará ad~ 

lante hasta su conclusión, dejando al deudor la reclamación 

de la diligencia y sus derechos a salvo, para que los haga V!. 

lcr coco le convenga durante el juicio o fuera del él. El e~ 

bargo se encuentra regulado por los artículos 1394 y 1395 de 

el Código de Comercio. 

EMPLAZAMIENTO: El embargo es el 

procesal del emplazamiento. En el juicio ejecutivo mercantil 

después del embargo, se procede a emplazar al deudor para que 

dentro de un término de tres días improrrogables, se presen­

te a hacer el pago o a oponerse a la ejecución, el deudor ha 

de ser notificado personalmente. 

EXCEPCIONES: Contra el contrato de factoraje 

y la factura, proceden las siguientes excepciones: Falsedad 

del título o contrato; fuerza o miedo; prescripción o caduci 

dad del título: falta de personalidad en el ejecutante,o del 

reconocimiento de la firma del ejecutante, en los casos en 

que ese reconocimiento sea necesario; incompetencia del ju~z; 

pago o compensación; remisión o quita; oferta de no cobrar o 
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espera y n~vación. d~'~ :C'ontrato~ El. de.mandado· tiene cinco dí­

as para oponer ~as_ eJ:Cc~pci_ones-_,que ··tuVfere·. ~a iJ.iterposición 

de e~cepcia~~s debe estar apoyada en·1as pruebas. 

PRUEBAS: En el juicio ejecutivo mercantil exi~ 

te la prueba desde el mismo momento en que se interpone la 

demanda, pues ésta debe acompañarse del título ejecutivo c2 

rrespondiente. Se concede un término de quince días para la 

etapa probatoria. Posteriormente se procede a publicar las 

probanzas. 

ALEGATOS: Después de la notificación de la pu 

blicación de probanzas, los autos se entregarán, prim~ro al 

actor y luego al demandado por cinco días ~- cada uno para 

que aleguen su derecho. Los alegatos se. ha~án' por escrito. 

SENTENCIA: Al dictar la sentencia , el juez 

tiene nuevamente que revisar si la vía ejecutiva es proceden 

te, ésta es una labor de oficio; esta actividad se realiza 

aún cuando el ejecutado no haya contestado la demanda ni se 

haya opuesto a la vla."Declarada procedente la vía ejecuti-

va, y sólo en ese caso, se ocupará el juez del fondo del ne-

gocio y pronunciará una de las dos únicas soluciones posi-

bles: 1) Declarar probada alguna de las excepciones perento-

rías opuestas por el demandado y absolver a éste , o bien 
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2) Declarar probada la acción. Esta Última es la llamada se~ 

tencia de remate, que manda proceder a la venta de los bie­

nes embargados y que de su producto se haga pago al acreedor 

(arts.1404 y 1408 del Código). Esta sentencia, cuando causa 

ejecutoria, tiene toda la fuerza de co~a juzgada.•• (29). 

En cuanto a la ejecución de los contrarreci­

bos podemos decir que, estos al revestir una forma tan espe­

cial, aún no están debidamente regulados por nuestra legisl~ 

ción: sin embargo la forma de ejecución que se nos ocurre es 

similar a la propuesta para las facturas. Esto es, que al es 

tar contenidos dentro de un contrato de factoraje , pierden 

su autonomía para pasar a ser parte de dicho contrato. Como 

mencionabamos con anterioridad, el contrato de factoraje es, 

por ley, un título ejecutivo mercantil, por lo que considera 

mas que al ejecutar el contrato de factoraje automáticamente 

por el principio jurídico de que la suerte de lo accesorio 

sigue la suerte de lo principal, se ejecutan a su vez los 

contrarrecibos contenidos en tal contrato, siempre que el 

contrato de factoraje haya sido firmado y reconocido judi-

cialmente por el deudor y sido perfeccionado en medios prep~ 

ratorios a juicio ejecutivo mercantil. 

(29) Jesús Zamora-Pierce. Derecho Procesal Mercantil. p.207. 
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B. Factoraje realizado con títulos de cr~dito 

emitidos irregularmente. 

Al momento de recabar la documentación para 

la celebración del contrato de factoraje, se tiene que veri­

ficar con todo cuidado el contenido de tal documentación. Es 

decir los documentos que contengan los créditos que se pre­

tenden ceder, son sometidos a un análisis profundo para de­

terminar su válidez y que efectivamente procedan o estén re­

lacionados con la proveeduría de bienes, de servicios o de 

ambos y que sean créditos no vencidos. 

Al efectuar la cesión el cliente está obliga­

do, por ley, a garantizar la existencia y legitimidad del d~ 

recho de crédito; la cesión de esos créditos comprende todos 

los derechos accesorios a ellos, a menos que exista pacto en 

contrario. 

La empresa de factoraje en ningún caso se a­

trevería a calificar los documentos objeto del contrato como 

aceptables sin que estos lo fueran, pues estaría entrando al 

inicio de una operación altamente riesgosa tanto económica 

como prestigiosamente hablando; generalmente ta empresa fac­

tor es sumamente cautelosa al calificar a su clientela , ya 

que por lo general las operaciones de factoraje se realizan 
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sobre grandes .cantidades de dinero y al aé:eptar a un cliente 

dudoso• ella -misma se ·crearía un problema. 

Lo ideal en la operación de factoraje es que 

todos 1os documentos que contengan el derecho de crédito 

ceder, estén emitidos regularmente y aún más si se trata de 

títulos de crédito, ya que estos se encuentran regulados pl~ 

namente por la Ley General de Títulos y Operaciones de Créd! 

to. Con las facturas y contrarrecibos es un poco más difícil 

determinar si están o no emitidos regularmente, pues al car~ 

cer de una regulación oficial se carece de puntos de referen 

cia con los cuales comparar dicha emisión. 

En este apartado el aspecto que nos acupa es 

¿qué pasa cuando una operación de factoraje se realiza con 

títulos de crédito emitidos irregularmente?. Como ya mencio­

nabamos , el ideal es que el crédito a ceder esté documenta­

do, en este caso, en un titulo de crédito emitido con todas 

las caracter!stica3 que para tal fin ~cñala la Ley General 

de Títulos y Operaciones de crédito para cada título en par­

ticular, bien se trate de letra de cambio, pagaré, cheque, 

etc. Sin embargo no siempre es posible que los grandes alma­

cenes, por ejemplo, cumplan con tales requisitos debido al 

~ran cúmulo de titulos de crédito que expiden a sus provee­

dores y que aceptan de sus compradores y no obstante que en 
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ocasiones la emisión de t{tulos sea irregular, la empresa de 

factoraje acepta operar con ellos. 

Supongamos que una gran tienda, ya se trate 

de un supermercado o un almacén departamental, emita letras 

de cambio firmadas con un facsímil como resultado de la gran 

cantidad de documentos que tiene que firmar, ser{a humanamen 

te imposible realizar tal actividad y por lo tanto se decide 

utilizar el facs!mil de la firma autorizada para emitir tít~ 

los de crédito. La letra de cambio en cuestión cumple con t2 

dos los requisitos que señala la ley excepto la forma de la 

firma, 11 
••• la ley no exige el nombre del girador; exige so­

lamente su firma y no admite otro medio para sustituirla, si 

no la firma de otra persona, que suscriba a ruego o en nom­

bre del girador. No se admite como en casos semejantes, el ~ 

so de marcas o huellas digitales.'' (20). 

El facsímil al ser un sello, se podría consi­

derar como una marca la impresión que deja y este aspecto no 

se admite como firma, no obstante lo anterior, en la prácti­

ca se utiliza corrientemente debido a las circunstancias a­

rriba mencionadas. Es un problema real y requiere de solu­

ción, la que nosotros proponemos es un tanto pretensiosa, y 

(30) Cervantes Ahumada. Títulos y Operaciones de crédito.p 63 
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ésta es que en la ley se maneje un aspecto que regule este 

vac!o; y decímos vacío no porque no se maneje ya el aspecto 

de la firma, sino porque existe un vacío respecto a los con-

ceptos modernos, vivÍmos en un mundo en donde el dese u-

brimiento de ayer, hoy ya resulta viejo. Todo avanza a un 

ritmo impresionante en nuestros días, todo menos la legisla­

ción mercantil, o por lo menos no al ritmo que debería; es 

este cacpo en donde surge algo nuevo cada día y muchas veces 

(como en el caso del factoraje) se ve un tanto limitado en su 

aplicación, sobre todo por falta de regulación oficial. 

Nuestra Ley General de Títulos y Operaciones 

de Crédito data de 1932, cuando la actividad comercial no e­

ra del volÚmen que ahora ostenta, por lo que sugeriríamos 

que en algunos aspectos fuera reformada y adecuada a los re­

querimientos de la vida actual, y un ejemplo claro es preci­

samente al relativo al de la firma en la letra de cambio, 

por qué no modernizar, y permitir el uso del facsímil, tal 

y como se acepta ya en la Ley General de Sociedades Mercanti 

les en su artículo 125 fracción VIII, en donde se marca que 

las acciones deberán ir firmadas autógrafamente por los admi 

nistradores de la sociedad o bien por firma impresa en fac­

símil de dichos administradores a condición de que el origi­

nal de las firmas se deposite en el Registro Público de Co­

mercio en que se haya registrado la sociedad. 
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El problema del factoraje realizado con titu­

las de crédito emitidos irregularmente, las empresas de fac­

toraje lo han resuelto así: si el titulo es legítimo, es d~ 

cir que cumpla con todos los requisitos de ley, que no ten 

ga alguna irregularidad de fondo, sino que más bien se trate 

de algún detalle que sea fácilmente comprobable, como lo es 

la firma con facsímil que se comprobaría con la autógrafa de 

la persona facultada para la emisión de títulos de crédito. 

Se podría decir que el riesgo es mucho al aceptar, la empre­

sa de factoraje, títulos de tal naturaleza, sin embargo no 

es así, pues una empresa de factoraje es muy estricta en la 

calificación del cliente y sólo si es serio, establecido y 

con cierto prestigio se atreve a aceptar un título 

con irregularidades. 

emitido 



c. Cobranza Delegada. 

"La administración y cobranza de los derechos 

de crédito, objeto de los contratos de factoraje deberá ser 

realizada por la propia empresa de factoraje financiero. La 

Secretaria de Hacienda y crédito Público, mediante reglas da 

carácter general, determinará los requisitos, condiciones y 

límites que la empresa de factoraje deberá cumplir para que 

la citada administración y cobranza se realice por terc~ 

ros. " ( 31) 

El párrafo citado ca~ anterioridad nos parece 

claro a primera vista, aparentemente la ley regula la cobran 

za delegada en el factoraje, es decir la cobranza realizada 

por terceros. sin embargo, no es así, el párrafo es totalmerr 

te oscuro, ya que no marca de manera enunciativa los requisi 

tos y condiciones para realizar tal cobranza, menciona únic~ 

mente que la Secretaría de Hacienda y crédito Publico deter­

minará mediante reglas de carácter general los requisitos , 

condiciones y límites, pero hasta ahora no ha habido ninguna 

publicación al respecto por parte de la citada Secretaría. 

La laguna de la __ ley en e~_te: punto ."obedece, C,2. 

(JI¡. Artículo 45Íl párrafo .so L.-c.o.A.A .• c .. 1990. 
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mo ya, io hemos· mencrOna·~-~· -inc'o~~~~1e~ .vec~s_ , :principalmente 

a que ·es una r~~-l~me·~~a-~~ión··--~Ue~~ ~.,s.e t.1-ata:-de-'una figura no 

muy cánoéida .j;' d~' a~Íicació·~ no. tari,dÚÜndida. Al principio 
":· . ;' -:·. :_·:· 

las OE?_era~io_n~s ·c;le fact~raj~: .ei;-an .r,ealizadas al margen de la 

ley y se efectuaban de acuerdo a-los us6s y costumbres en el 

·medio; al regularse el factoraje de: manera oficial, la ley~ 

cogió-los usos y costumbres -Y los incluy6 en el cuerpo legal 

dándoles así un carácter oficial, pero la ley deja escapar 

aspecto, no lo deja claro, sino envuelto en una nube que no 

permite entender con claridad qu~ es lo .que se quiere decir, 

y obstaculiza rnomentaneamente el-proceso natural de realiza­

ción y que ya era manejado 

tes de que se 

pectas: 

··un banco con 

afectación 

de la empre-

del crédito de 
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4.--En e~~.· ·~_áso, fa~to~ing no cobra directa-
, ' 

I!Í9nte ni administra-;. ~u_·.papef:-se -_va a concretar a la vigilan. 
'· .' ··.· ., 

cia del· créditÓ'. Con~~di'd'O; -:lneciiante visitas pBriódicas a la 

- -.!--~~ -. ~-~~'. ·,,. -~' 

;::~' 

: ~.F:~~-~~}·~·~-~-:;~~ii~e: los clientes de la empresa 
~~.~~~-~i~·~-~:-~-~~~tan~em-~nte." ( 3-2; 

-"-O.-

Como observamos la cobranza delegada, si no 

es manejada con el debido cuid~do puede llevar a la comisión 

de fraudes, principalmente porque no· existe-el cobro i admi­

nistración directa de la empresa de factoraje en las cuentas 

por cobrar, amén de que estas quedan en poder del cliente.Es 

necesario, para solucionar el problema de la cobranza deleg~ 

da mal reglamentada, que surjan con prontitud las regias a 

que se sujetará; por lo pronto existe ya una reunión de em 

presas de factoraje a través de AMEFAC, en donde entre ellas 

proponen algunas de las reglas a que sería ideal que se suj~ 

tase la cobranza delegada, tales como: que la cobranza dele-

gada se efectúe a través de un mandato otorgado en escritura 

pública al tercero en cuestión, esto es con el fin de que la 

( 32) Bauche Garciadiego Mario. Operaciones Bancari,as. p,336 
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cobranza se realice de una manera única y no dé lugar a fra~ 

des; se, contempla también que entre las empresas de factora­

je exista comunicación, a través de listados, a cerca de las 

operaciones de factoraje que realizan para evitar que exis­

ta duplicidad en las cuentas por cobrar. 

Se espera que la Secretaría en cuestión, apr~ 

mie la publicación de las reglas de operación de la cobranza 

delegada para que así se limen, a la brevedad posible , las 

asperezas de la ley en este aspecto. 



CONCLUSIONES. 

1.- La inclusión del factoraje dentro de la 

legislación mercantil mexicana, demuestra que ya existe una 

apertura a la adquisición e implantación de nuevas figuras , 

que por su origen extranjero podrían parecer inaceptables PA 

ra el particular modo de pensar del mexicano, pero que cons­

tituyen la base para que México progrese y se encuentre a la 

altura de la potencias financieras. 

2.- La promoción y difusión del factoraje de­

be acrecentarse y aunque hoy en día presente algunos proble­

mas en su operación, éstos se resolverán a través del tiempo 

mediante el uso frecuente de la figura, ya que esto canllev~ 

rá a que el legislador tome conciencia de que el factoraje 

es una figura viva y no solamente palabras plasmadas en un 

papel. Así se logrará que el legislador tenga un interés más 

profundo en la figura , lo que traerá como consecuencia que, 

este trabaje más en ella y resuelva las posibles iagunas que 

existan y le prestP un adecuado mantenimiento al depurar al 

máximo el aspecto legislativo del factoraje. 

3.- El factoraje como todo en la vida presen­

ta dos aspectos: Uno, que es una figur~ compleja, pero que~ 

plicada correctamente conforme a los parámetros establecidos 



sentan- en sU ::apr¡cación'/'~r~~:~.f~~·:·-- tfct ~-~~-'.~nti-~Eit~~ ·::~1-~i:en~fi/n 
pretender qu:e_~·e~te- :-t:~~'b'~·J:~ ·;~~-:~~fJ. 'úi {1~~:;--~-,:_:,-;~; :. ~¿e a1 tratar-

se de una figura tan nu~~a '.1'f e5i~u~r~-g~,i-1,:ar~;á}n~e-···~-'.-~-'nZu~~e,,v~f0 •• _ •• 5l,;,._~.·.·:_.vº_~-da···~r;ia~,d~-o~s~---pver-2z más a través de ia prác;(f~~/Y~ -_. • , 

blemas de operacio' n •· - ' :··j. _'.,·-·_::.:_: .. ,·_·_:._.~.:.~_-.: ·.(~\~, ::,\}~Ú'.- :~~~;:~; '~~3 .:·;~;: .. :·;- .· _:_:~.:.'._:'~_·_·.·.·_" - -;,:··. ' ~·::;.~~~-'-- <.i-.~.J~i· -
--~l·)~-:-: <>~¡ . - .. ' -

,:-:· _:~},· '"/~ · A-~;:·---~-· '--·:::::: -;c;:F;:\ · · .'- :·\ 
.··- .:::;.;:.~~::· ; 

El. f~cto~~~j ~~-{~~-~:~~~-~~'.;A·~~~~~-~~-~--~ f-:;.:'.~,~~;~-:s~--~ korre~ 
ta aplicación, llevará a .MéX-fé:o-~-a: ~ri·_-.-,-a~nza¿~; ~.(vel_ financie­

ro dentro del ámbito int~i;n·~·~i_qñ~~·~··;,::r:~i~::~:-~~bar~-~,··el principal 

problema con que se e-!'lcuentra ·ei .;fa_C_to.c:_-aj e º_e.i:t _-f1éXi~o, es la 

mentalidad del mexicano, pues al tratarse de una figura dis~ 

ñada al modo de ser y pensar ingleses, en muchos aspectos r~ 

sulta inoperable aquí. Se tiende a desconfiar de lo descono­

cido, se tiene miedo a perder, y más si lo que está en juego 

son cuentas por cobrar, pero el factoraje es una figura muy 

confiable y segura, y el comerciante mexicano debe empezar a 

confiar y sólo así ·crecerá y se fortalecerá; sólo cuando el 

factoraje cobre el impulso que debe tener, y se logre una 

gran cantidad de comerciantes cautivos, se podrá decir que 

México ha triunfado debido a la aceptación de un concepto e~ 

tranjero en su idiosincracia tan especial, y al aceptar nue-

vas y modernas formas vendrá consigo la tan esperada evolu-

ción hacia el desarrollo económico. 



ANEXO 1 

ACUERDO por el cuol •• establ.ce el copila! mÍ· 
Mmo pago.do C:Oll que deberán contar lo1 em· 
prno• de foctarof• ri.noná.,o. 

AJ m.orgen un telLo con el Eicvdo Nacional, que 
dic.: E11odot Unido. Mu.iconoa.• S•a•larkl de Ho­
ciando y Ct"'iro Públ;co.• Sub1e<r•lodo de Haci•n· 
da y Cr6di1o PubrlCO.• Dlt.cclón G.,.,.al de Se9uro1 
y Valot.s.• Dir.cción de Volorn y Orgonizocionet 
Áll•irlOtn del Cr&Oda.• Subdirección de Orgoni%0° 
cionft Auailiares del Criidllo .• Departomenlo d. Re. 
guladón de Orgonizodonn Auailior•t d.I C1,di10, 

ACUERDO POR El CUAL SE ESTABLECE El 
CAPITALMINIMO PAGADO CON QUE OEBE· 
RAN CONTAR LAS EMPRESAS OE FACTORA. 
JE FINANOERO. 

En ._,im>J d. la inc.orpon:idóo en lo ley Gen...-al 
de Organizocion" y Adivid'ad" AuaJhor•t del Cr"' 
dita de 101 empr .. 01 de fcdOfol• Fit1anc;.ro como or 0 

gonizocicw\H ouJtilior" del cddito, ••ha~ neutorio 
detef'mÍl\O.r poro didtot empresot, lo. nivel" de capl. 
Tali.;a~n adeu.adot P'l'ª klgrcu 1.1no iutructurCI fi. 
ncindero s.drtdci qu• Lu permilci lograr lo conlHUó6n 
plwio de 1-U ob¡eto aodol y por1icipor d• maneta efj. 
cienre y ef'icoz dentro d1I mercado f'inonciero. 

fn a1I• a.nlkto y con lci uperiwicia adquiridci en 
lo ra.guloción d. loa d.mó1 orgonU:ocionu ouxiliaru 
del aédi10. H •1llma conv9nienle utoblecer poro u­
lot inlermediario1, un capital mínimo que l•s garonli­
a dude tu inicio un duorrollo flluilibrado y sólido, 
y ofrezco al p\lblico utuario lo mayor teguridad y 
garantía en lci reali:z:a~n de tUl operacionu. 

Por Ca onter;or, "'º Seaetor&a can base ~ lo 
fracción X:XV del Artkulo 6o. de w Reglom.nro !ni•· 
riar y c.on fundamento en el Artículo So., frac06n 1 d• 
lo l1y Cienuol d1 Organizocian11 y Actividod11 Au­
xir.aret d1I Cridito, d"puét de haber etcuchodo 101 
oplnK>net de la Comhl&i Nacional Sanearlo y del 
Banco d1 Méaico, ha resu.!lo emilir el 1igui.nl• 

-CiJf~OOl>O"R EL CUAL SE ESTABLECE -El. 
CAPITAL MINIMO P.>GADO CON QUE DEBE­
R.AN CONTAR LAS EMPRESAS DE FACTORA. 
JE FINANCIERO 

UNlCO.-EI copi1ol máoiimo con que deb;,ón 
c.onrar la1 empretoi de faC1oroj1 (jnonciero uró de 
S5,000'000.000 (CINCO MIL MILLONES OE PE. 
SOSOO/IOOM.N.},lololmen1e w1uito y pagado. fil 
el calO de aodedodu d. capital variable, et copifal 
fi¡o 1in dff1cho o retWo na podró 1er iníuior al mrnl. 
"10 ant1111 uliiolado. 

Poro lograr el monro de copi1alizoci6n referido 
M el párrafo anterK>r lot empre1Qt de foctoroj• fj. 
nanci•ro podtón •mi1ír obligacion., 1ubordinodo1 
co1tvertibl11 obligoloriamente o copilo/ ho110 por el 
50% d. dicho monlo, que H colocardn a un plazo oe 
,, .. oñot. 

El 8ontt de Mhlc::o Hpedird la1 Reglat de Ca· 
_lr_dd!' G.M<al que 1..-.olarún lot llmit.c y condicionN 
~ilol'C&t1'0ti ? • ., , ••• q l'l 

TRANSITORIOS 

PIUMERO.-fl pre1•nl• ano•rdo •"l•oró .,. .,;. 
gor al dfo ligui•nl• de tu publicación •" .,1 Diario 
Oficial de la F•deración. 

SEGUNOO.-Lo1 empr1101 de fa("loroj• fi,.,an• 
ciero que a la f•<ho 1n que ..,,,e •n vigor f'I prn•n'• 
Acuudo n.o cuenlen con el copi1ol mínimo requu1do, 
lendrdn como plazo ho110 el 31 d1 diciembre de 
1990 pota ojualarae al m41mo y remilir o la Secreto· 
rio de Haciendo y Crl-dilo PUblico el primer 1u1imo. 
nio y do1 copia• limplet de lo prolocot.zoción d1I Ac­
ta de lo A1ombleo Glf'leral E•lraordinorio d• Accio­
ni1lo1 -. la que ocu.,den dkho aju1te d• copilal. 

Allf'lloment•. 
~frogio Efediva. No RH19<ci6n. 
El pr .. .nle A"-'e~ te upide .,, M••ico. Di1trl0 

kJ Fed.rol a lot 16 dto1 d.I lrt91d• f•br•ro de 199Q •• 
En au11tncia del C. Se<refario de Haciendo y Crf.dl!o 
Publico de conformidad con .1 ar1f"-'la 137 d.I R.gla­
mento lnl.rior de lo Seaetarla de Haciendo y Cr9di­
ro POblico.-EI Sub-a.torio ~ Hccie:"idc y Crldlkl 
Plibfico, Gulllermo Ortb M. 0 Rübric:a. 

----=oOu-------~ 

ACUERDO por •f que H "tobl.ca •'capital mini­
mo pegado de las anendodoroi f'inonáera•, 
d..-oaondo Ja primero de lo. r9gla1 bdllco1 d. 
op.,ocJ.Sn, publicac:ta. el 31 de jur10 de 1989. 

Al rnorgeti un ullo con •' Escudo Nbcional, que 
dic.: f11odo1 Unidos M•xiccnot. • Secreloria de Ha· 
c~ndo y Cr,di1o PUbTico.• Sub1ea1tario de Hoci.,,. 
do y Cr6dtto Pl.lbllco. • OirecdOO Cenar al de S-guro1 
y Volorn. • Oir.cóón de Valor .. y Orgonizacion11 
Auxiliar .. del Cr6dito. - Subdir.cción de Organizo· 
cionet Au•ilior11 del Crf.dito. • 01partomen10 de R:•· 
gulad6n de Orgonlz"oóones Auxfüares d.I CrKllto. • 
Of., 102.f.366°0GSV0 ll·B-a0 509. E•P·' 
723n91B52. 

ACUEROO POR EL QUE SE ESTABLECE EL CAPI. 
TALMINIMO PAGAOO OE LAS ARRENOAOO· 
?.}.S fl!"l, ... ~l':C~rn.:.s. c:~oc:..NDC LA j:;(IME· 
RA OE LAS REGLAS BASICAS OE OPERA· 
CION, PUBLICADAS EN El OIJl"'fC'" :'JFICIAL 
OELAFEDERACIONEL31 DEJ' IOL.C 1999. 
Con el obj.to de ade-cuar el cap!:ol mfoimo de la1 

arriendodof-01 Mondera•·a los rnodiflcccion .. que.., 
materia econ.6-nico y ruiondero reaMzo el Gobiemo 

F.deral e imp.iltar una mayor partidpoción d•l t9dor 
denlro del ,.,.rcado finondero, por 101 ven11;1ja1 que 
ofr~n puro canalizar f9CUnot que financian fvndo· 
mlf'ltolmenle lo odquhló6n de bl11n11 de copi1ol en 
b.n.tldo de la plonlo produdlvo del pa!a, y lomando 
M. aHl'ffo lat re<ientM relormo1 a dlvenot ord9"D• 

IÑMto• Jurfdicot M la morw1a, erto 5ecrsfarfa con 
fl.mdomenJO.., Lot cnrcuku lo. y 8o. froc.d6ft 1, 24 

-~Mi'li.ilii!iltlll M.Cmq1.• ~~ 1 
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