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PREFAcro 

Indudablemente el tema que he escogido para el 

desarrollo del pr•esente trabaJo reviste por si m1smo 

aspectos controve1•tidos de la pr~ct1ca bancaria y comercJal 

de uso sumament~ frecuente en la= negociaciones de c:jeY.tas 

operacionas de las que formdn parte una Sociedad Nacional d~ 

Crédito que ac:tua como mediadora y 9arante del cumplimiento 

de una obligación y do~ entidades, una que compra y otra que 

vende. 

El estudio que hoy modestamente ahordamos se 

1•of1ere principalmente al panorama dt:>l Crédito Document:at•iu 

en el Derecho Mercantil Meaicano, insti.tuc:ión que según lo 

analizaremos carece actualmente de una rc:-g lamentación 

adecuada y que involucra frecuenteinente operA.ciones 

comerciales a nivel 1ntern .... "\c:1onal. Es pr~c1s.:iniente a est~ 

nivel, que e>:1sten los Usos y Reglas Uniformes Relativos ~ 

los Créditos Documentar1os Que son el resul tadu de un 

estud10 que se inició apro111mddamente en 1926, como Ja 

rn~nif~-:.t~c:ión dt- la::.. i.111.lu1etude~ dt:! diversas institL1cione~ 

bancarias que lo somet1(;ron por c.ontJucto del Con11té Nacional 

de los Estados Unidos de llort&amér1c.3, '°"' la ::.e<;;ión del 

Congreso de la C~mat•a de Come1•c10 lnterndcional lnsist1endo 

en la nec~sidad de unlf1car un criter10 universal respecto 

del tra~am1ento que ¿n la p1·act1c:a se- debia dar aara la 

operación de dicha inst1tuc1ón. 



Resulta qener-almente ac:eptado que el Crédito 

Ooc:umentario son los arreglos pot" los cuales un banco (banco 

expedidor), actuando sol ic:1 tud y de acuerdo a las 

instrucc:1ones de un cliente <el solicitante del crédito>, 

efectuara el pago a la orden de tercero <el 

beneficiario), o pag~t·á, aceptar·á o negociará lctt•as de 

cambio libradas por el benefici~rio, o bien, autorizará que 

dichos pagos sean e1ectuaoos o que las let1·as sean pagadas, 

aceptadas o negociadas por otro banco contr.i los documentos 

est1pulados y de acuerdo con los términos y condiciones 

también pactadas. 

El concepto e::presado, muestra por si mismo la 

importancia que esta institución reviste en la práctica 

comercial moderna, pues es un instrumento de uso intl::!nso y 

necesario en un sinrn.:1mero de operaci.one'ii que ~e realizan a 

diario. 

En esa 1,1irtL1d nuestro estudio pr¡~tende mo!:itrar que 

a nivel de nuestra leg1slac1ón positiva y de tratadas 

internacionales SLtsc:ritos por ios d1ve1~sos estados modernos, 

este instrumenta oue es conocido y usado desde pl"incipioa de 

siglo, no ha evolucionado pare>.lelamente con las 

d isposic:.1onec:; que req,,Lt tan operac l ón, lo que .;¡en era 

conflictos dentro v fttera dEl pals. 

Si c:ons1derllmos que el det·echo en si mito.me es 

dinámico por propia naturale.!~. sólo su evolución y 

aplicación diaria justi fic.An su e:{1stenc:1a. A todo cambio 



en el orden ec:onómico y social debe corresponder una 

modi1'1cación en el orden .iuridico que por ello, damL1estra el 

car.1.cter de superestructura del dorecho. 

Dentt"O del marco del Derecho Mercantil, seminario 

en que ha sido elaborado el trabajo qu~ hoy se somete a su 

ccr1sideración 1 este ti?m~ ha sjdo poco estudiado a pesar de 

que tiene un 9ran relieve en la vida· económica y social, 

espec1a.lmente en a~ta mumt=nto en qu~ !ncontabl~~ la~ 

posibilidades que nuestr·o pais tiene de captar divisas 

extranJeras por medio de la exporta.e ión, lo que resal ta la 

tendencia creciente para negociar por medio de este noble 

instrumento, que por lo dem~s, gat·ant1:a el cumpl11n1ento de 

las obligaciones contra!das i:ior las part.=?s contrato 

mercantil de compravent"1. 1 pues e=:te na queda al arbitrio de 

11inguna de ellas ya que una ve~ pet·fecc1onado y dl darse las 

c:9ndic1ones necesarias, sera Llna inst i tLtcion bancaria lia. que 

pague o acepte l.r 

bsneficiario .;.unqu.:: 

letra documentada por cuenta del 

,,¡ r'1::1C H.dJo 

fi~icamente las mer·canc!as adQui1·1das. 

En este or·den de ideas, el estudio que hoy abordo, 

inr:luye los antecedentes -poco conocidos, cor cierto- de 

esta institución, las d15pos1c1ones legales que la regulr.1n, 

la fot'm9- en Que debe nt->9oc1c:wse y las re-la.cienes jurldicas 

t:¡llE:.* surgen entre las part.es ciue los otorgan1 para realio::arlo 

hemos acudiJo diverse\s obrds de los principales 

tratad1st~s del derecho mercantil~ invocamos a tr·avés de 



ell~~ los puntos de Vi9ta de alguno5 autoras de la doctrina 

ea 1:ran jera. 

Sin abundar más en la cuesti6n 1 procedo desde 

luego a dar inicio a la elaboración del presente trabajo, 

esperando aue cuente c:on s1.1 aprcbC\ciOn. 



CAPITULO PRIMERO 

EL CREDITO DOCUMENTARID­
ANTECEDENTES-

1.- EVOLUCION HISTORICA DEL CREDITD DOCUMENTARIO. 

2.- SU IMPORTANCIA ECONOMICA. 

3,- DISPOSICIONES LEGALES QUE REGULAN EL CREDITO 
DOCUMENTAR ID. 

4.- usas y REGLAS COMUNES RELATIVAS A LOS CREDITOS 
DOCUMENTARIOS. 



E~ CREDITO DOCUMENTARIO. 

ANTECEDENTES. 

1,- EVOLUCION HISTORICA DEL CREOITO DOCUMENTARIO. 

Se ha llegado a afit~mar que en las comunidades comerciales 

italianas de la Edi\d Madia. es donde surge el Derecho 

Mercantil, y que en el seno de los C)rem1os y carparac1ones 

de comercianteo¡¡ viene a reglamentarse en forma incipiente, 

su nacimiento se justifica desde . el punto de vista 

econOm1co, dado el florecimiento del comercio en esas 

comarcas y desde el punto de vista Juridico, por la rigidez 

del sistema romano y las insuficiencias de lus inst1tuciones 

que regulaba. 

Agregaremos que las notas c:aracter~tstic:as de ese 

incipiente derecho, mue.has de las cuales aún perduran o 

tienden a resurgir, lo. fueron su. carácter subJetivo 

profesional <t>, es decir, el derecho de los comer"ciantes; 

e-1 carácter conSLletudinario, en CL1anto surgió de los u•os y 

prácticas de los mercadereú y, consecuentemente, su 

naturoleza uniforroe las diferentes pla~as, en las que, 

po6teriorm~nt.a, con 1<" aiparición de los Estados Nacionales, 

se manifestó en forma internacional la finalidi'.d 

especUli'.tiva de las relaciones .3. que se .aplicaba, y so.u 

naturaleza de derecho especial frente al derecho civil 

10 ~ liMClADtESO, w..qIQ. L• Ülprt'ii, fbe"Vo Derecho lnduitrill. Editorial PornW.1 S.A. 11hito 

l'l!C, Plq. U. 



camón, y as1mi<amo frente a otra disciplina·que 5aiur-9ta, como 

lo constituia el det·echo canOnic:o. 

Por otra part~, la maned~ trajo consigo una. mayor 

facilidad para adquirir satli¡.factot·es, pero restringió el 

come1·cio a las zonas en donde circulaba una misma clase de 

moneda, ya que no ex1st1~n tipos de cambia, y el intercdmb1a 

comercial dependla en mayor o menar 9rado dir·ecta111ente, de 

la facilidc.\d que se tuviese de cambiar las monedas entre si. 

Sin embargo, el t1•anspo1•te d~l dinero d1ficulLa la 1·apide= 

en el cambio, razón por• la cual al s1gnu monetario se le 

representó de diferentes forma":>, y el truf.·que se efectuó, yr1 

no mediante la entrega de un satisfac:to1· a cambio de dinero 

y la entrega de este .:< camb1u de ot1·0 satisfactur, sino por· 

medio de la simple promesa de que, al finali=ar la operación 

de cambio, quien entreC)a el satisfactor, 1·ec:ibirá otro 

satisfactor, el dinero, o el s19no represent~tivo de este. 

As! pues, apareclo? el crédi ta qt..le es L1na 1nsti tuc:1ón más 

c:ompleJa por el adelanto que representa en el cambio de 

satisí'actares y efica;: subst1tuto del truequt..> y del Uiner·o. 

Can5ideramos que la m~nifestacián más importante 

de la actividad legislativa n.erc:antil en la época moderna, 

~ntes de la Revoluc1ón Frdnce.,;a, la con.;;ti tuyen 

ORDENANZAS tde Colbi::rtl sobre el comen::1u -i:.en l2strc, en el 

arto de 1673, y el maritima del dño de 1061 (2l. La Drdenano:a 

l2l IWiTlLLA t'la..It9'l,ROSERTO L. DeNK.ho f'lerunhJ, Editor1il Pornla. 1 S.A, Méll.ito 1992, f'~9, 7. 



de Colbert no declaro la mercantilidad del acto aislado, 

sino que estableció la presunción de ser comerc1ante quién 

lo realiza (3). Por tanto, no resultaba raro que ciertos 

actos que er•an propios o naturales de la actividad 

comercial, como lo constituían la intermediación y el lucf'o, 

escclpar-an a la re~ulac:ión del Deret.:ho Mercan ti l. Pero 

definit1van1ente -"en las costumbres m4\ritima&, sur"gen, el 

último siglo, las ventas especicllii"adas, que tienden 

llenar una necesidad de los comerciantes. Antes las ventas 

maritimas ~e haclan bajo la condición de fel1z arribo al 

puerto de destino, lo que ocasionaba grandes dificultades 

entre vendedores y compradores, porque a veces estos 

últimos no les convenía ya recibir merc~ncla después del 

arribo-" <4>. 

Por lo que se ·refiere al crédito, concretamente 

debemos señalar que tiene sus antecedentes desde épocas muy 

rémotas, pues con la formación de lo~ pueblos se empieza 

ver la necesidad de la creación de instituciones que se 

dedicaran a llevar a cabo estas funciones, pues muchas 

personas¡ se veian en la necesidad de solicitar préstamos; 

alc;,unas con prendas garanti;:a.ban el crédito solicitado, 

otras con su fuerza de trabaJo, e incluso, se puede creer 

que por la necesidad de ese próstamo se haya llagclda 

1;1aranti.~at" con el indiv1duo mismo. Es par esa que los pue--

131 RIXC01 iUlSQ. Citado por Plb1rto L. l'iantill1 l1o1Jn1. ~.Cit. P4.g. 7. 

141 CERVrmts ratWJA, Rrü.. TJtulot y ~er.:ionn de Crfdito. Editorill Herrero. r1f1tco, 1984, P~. 

260. 



bles, desde la antiguedad, &e preocuparon por 1'ormar dichas 

instituciones con carácter público para frenar abusos con 

las personas que los solicit•ban, aunque no se llegó 

perfeccionar como en la actualidad, debido a que no se tenla 

una idea eaacta del crédito, como se conoce hoy. 

Por otro lado, al atender a las necesidades que 

tenian los comerciantes de lle\far a cabo sus operdc1ones, se 

puede decir, siguiendo al autor Raúl Cervantes Ahumada, que 

"A partir da 1870, o¡e ha diisarrollado, entre otros tipos de 

venta, la venta llamada CIF ( por las iniciales inglesas 

Cost lnsu1•ance Freigth en la cual la obligación del 

vendedor no se agota con la entrega de la mercanci.3. sino que 

tiene que contratar el flete al lugar de destino y el 

seguro, cuyos costos se agregan al precio de la mercancia 

vendida. Esta venta se documento con los titules Que 

amparaban la mercancla \ conocimientos de embewque, páli:?as 

de seQLtro '/ facturas ) y dio origen a la venta sobre 

documentos y a la 1ntervenc16n de los bancos en este tipo de 

ventas 1 por medio del Crédito Oocument•t•io •• (5l, el cual 

alcan~ó su mayor desarrollo In9late1·ra <6>. V siguiendo 

en este orden de 

1914 

ideas, se ha lleQado a afirmar que 

antes de 

virtualmente 

los Dan e os I11yleses 

el monopolio d~ la e.:pedición de 

tenian 

ta.les 

créditos, ante todo en virtud de la posición prominente 

151 !Di'/IVITl:S l\IL~, PJU.. ~. Cí t. FI¡. 260. 

(61 lW'JlfRA GR'f, JQ;'li:. Estudiot dt DertC.ho ,._rcmtil, Ed1tor11.I Porna, S.A. ?'téir.ico, 1qbS, Ptg. 129. 



dll LondnHi y de sus bancos en e 1 campo financiero 

internacional. la libra esterlina era la monada mas 

fácilmente aceptada en t-?-1 comercio mundial y los banoueros 

londinenses, debemos reconocerlo, posoli\n un conocimiento 

tecnico de los negocios internacionales muC:ho más e>:tenso 

que los banqueros nortE:amer1canos " (7). 

Sin amba.r•go, h.-,sta entonces, las operaciones 

crediticias sólo habian tenido funciones limitad•s, toda ve: 

Que no se habia aprovechC\dO debidamente la circulación y sus 

funciones no estaban ded1cad;;i.s en forma general al credito. 

"Pero durante la primera i;¡uerra mundlal, Nueva York fue 

cobrando auge e importancia hasta el punto primero, de que 

los comerciantes nor·teameric:anos ya no dependieron más de 

los mercados bancarios ingleses, y en seguida que el mercado 

de aceptacione~ establecíera fírmemente en este 

contínente y rivalizara .en importa.n¡:ia con el londinense. 

Los resultados de lC\ contienda mund1dl 1Q=9-1945 no nos son 

conocidos estadisticamente, por lo c..¡u¿ a nuestro estudia se 

refíere, pero es fac1l concebir• que el centro del comercio 

mundial ha pasado definitivamente a Nueva York'' (8). 

Henio'iii pues de concluir que seria sumamente dificil 

el precisar cuál tue t:1l 111ümcnto c:~actc1 de la aparición de 

nuest1·a institución, aunque, como se ha observado, 

l71 L.O'lfiltJl.N-1, Jo-;N. El Af:C de las Cirhs COllerciale'.i de C~ito. Editorial Jus, S.A. t'.élico1 1qs4. 

F!q.I, 

181 lllAAE!l~ GAAF, JllRlX:, Op. Cit. P!q. 12'1. 
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ya se encuen tr•an aplicaciones en InglcJterra a pt'incipios del 

siglo diecinueve. 

2.- SU IMPORTANCIA ECONOMICA. Podamos enpresar que 

el Crédito Doc:.umentario tiene una función económica de 

importancia relevante, en virtud de que gracias al mí~mo, se 

ha facilitado en gran medida el comercio, pr•1nc1palmente, el 

comercio e>:ter1or. Este servicio bancario se vió 

incrementado a partir de la sequnda guert•a mundial, uor el 

hecho del gran aumento que tuvo a su ve;: dicho fenómeno. 

Debemos agregar asimismo, que el Crédito 

Documentario, ~conóm1camente hciblando, es considerado como 

un instrumento que facilita el pago de una compraventa 

contra doc:u.nentos y además, au:1ilia al vendedor para reducir 

al minimo las demoras, cables, gastos y otras circunstancias 

comunes en las ventas al 1nte1•ior o al exterior. Tiene como 

finalidad princip ... =d este ir.str·umento, que el comprador pueda 

d1spone-r de dinero para pag~r las merc.:\ncias "'dquiridas, aún 

antes de recibirlas y de que el vendedor pueda cobrar su 

importe una ve:;: que las hdyi\ entre9ado, sin tener que 

esperc\r a que el c:omprador las reciba materialmente, siendo 

("'.:tJmplA Pst.._ cit•cunstancia que se 

cubran los requisitos bajo los c:uales se estableció·- el 

contrato de apertura. de crédito, como es de colegirse. 

Se ha de destacar también que e!5te crédito ha 

propiciado igualmente el comercio entre las empresas grand~~ 

y chicas, puesto que una empresa de fuertes recursos puede, 



·ª 
metJiante el Crédito Documentar10, venderle a una empresa 

déoil, en virtud de que no sera esta emore~a l:t aue f'eepc,nda 

al pago de 1 a merc:anc 1 a, sino que ser•a un bt:lnco de 

reconocida solvencia el que viene a c:omprometer$e. 

No obstante que en la actualidad este crédito es 

utili:<:ado ampliamente por los bancos, es conveniente ac.larar 

que aún se tienen muchas confusiones al r•especta, siendo 

necesario, pot~ lo tan to, que la b<Z\nca se defina en el 

criterio e interp1·etaciones que se deben seguir, puesto que 

hasta el momento son variados y confusos; sin embargo, 

e)(isten bancos nacionales que han logrado una e>:celt~nte 

interpret~,c:iOn t~nto de lo~ Uso<;;, y Reg l dS Uniformes 

Relativas a los Créditos Oocumentarios, como del ABC sobre 

las Cartas Comerciales de Crédito, princip.ales fuentes sobre 

las cuales funciona el .Crédito Documentario y las cartas 

e::pedidas este moti ve. 

Señal aremos finalmente, que el Crédito 

Documentario h~ sido actualmente considerado como un 

instrumento esenc1al en el tráfico mer·cantil moderno y que 

su utilización irá al parejo del incremento del comercio 

dentro de nuestro pais y fuera de él, por tanto, es 

r1ecesat'io que la banca me::1cana esta ?l ~anta de esta noble 

inst1tuc1ón, en benericio de la economía nacional. 

3.- DISPOSICIONES LEGALES QUE REGULAN EL CREDITO 

DOCUMENTARIO. La Ley de Tltulos y Oper-aciones de Crédito en 

sus articules 317 a ::;:;:1), regl.;.menta al Credito Documentario 

ba.10 la denominación "Del Crédito 



Confirmado 11
• No ob~tante, el Crédito Confirmado, representa. 

sOlo una cl.."lse de Crédito Documentaría, como veremos más 

adelante en el desarrollo de este traba.Jo; por ahora sólo 

destacaremos que el articulo 55 de la Ley Reglamentaria del 

Servicio Público de Banca. y Cr·éd1to 1 denomina de manera más 

adecuada a la institución documentaría. lo que viene 

significar que el legislador confundía los términos, 

s:ituación que puede haberse escasos 

conocimientos en la época en la que fue publicada nuestra 

actual Ley Gener.al de Tftuloc; y Operaciones de Cr6dito, 

respecto al Crédito Documentario. 

Como lo hemos dicho, en el articulo 317 del 

ordenamiento legal invocado, al parecer el legislador 

confundía los términos; sin embat'90, consideramos que dicho 

pret:epto si tiene 

Confirmado. 

aplicación a.l Crédito Oocumentario 

El articulo 318, paree& reglamentar adecuadamente 

la transferibil1dad de los créditos, no obstante, en nuestra 

opiniOn, el legislador debió contempl~r cuastionc!i de ma.yor 

importanci• como podria ser la irrevocabilid~d de e~tos 

créditos, su revolvencia, u otros aspectos, qu~ d~ hecho son 

práctica común en nuestr·os sistemas bancat•ios. 

E~ist~ un~ aparente contrad1cc16n entre lo 

dispuesto por el numeral 319 de la Ley en comento, respecta 

de lo establecido por al segundo parrafo del articulo 5S de 

la Ley Reglamentaria del Servicio Público de B~nca y 
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Cr·éd1to, en vir·h.1d tJa qLle aquel, st-.!ñal..\ qL1e t?l ~.::reditante 

e= r~sponsable hacia el itCreditado de acLter-do con las reglas 

del m.:;ndato; .:lsimismo Sii"tlvo pacto en contrdrio, lo sera li'. 

pewsona que lo substituya y esta ~átíma .d.is:posición previene 

que s.:ilvo pacto en contrario, ni la institución pagadot,a, ni 

5U5 c:ot"responsales, asumir~n rie$90 por la calidad de las 

mercancic.1s ni por la exactitud o la aL1tentic:idad de los 

documentos, etc. 

En este ültimo sentido, debemos ~r:larar> que el 

articulo 319 de la Ley General de Titulas y Operaciones de 

Crédito, señala que la r"esponsablidad del acred1tante será 

"de ac.:uerdo con las reglas del mandato 11
, lo que signífica 

que sclament~ será respons.3ble de los actos juridicos que le 

encargue el acreditado y la Ley f\eglamentaria del Servicio 

PL'tblico de Banca y C1·édito en el numeral citado, haca 

referencia a situaciones que no han cido ancomendadas al 

acreditante por el acreditado. 

Resulta.ria conveniente pues, qL\e un nueva proyecto 

de Código de Comercio, le diera al Crédito Docum~ntat•io, una 

dPnominac:ión cort'ecta, y a este respecto, cabe mencionar que 

a pesar de la enorme lmportancia que la practica comercial 

moderna ha dado al Crédito OucL1mentar·10, a.l parecer el 

legislador no lo ha con~iderado as1, en virtud de q1..1e omite 

menciona,• la':: d1 fer'entes clases de Créditos Documenta1"'ios 

eHistentes, y por nuestra parte, estimamos; que seria Ltna. 

ventaja el tEmer la~ denominac1ones correctamente aplicadas 

y c¡ue las disposiciones que lo 
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re9ulan S\..!bsan~ran las def1cienc:ias que en nuestra opinión, 

persisten en torno de esta institución. 

4,- USOS Y REGLAS COMUNES RELATIVAS A LOS CREDITOS 

OOCUMENTARIOS. Con forme al orden propuesto, en primer 

término, deberemos SL1brayar que lo5ii Usos y Reglas Un1 formes 

relativos a los Créditos Documenta1'1os, son en l• actualidad 

ordena1nier1tos de uso intenso y necesario en la negociación 

de estos, por· el lo, seria conveniente contar con una 

reglamt.-nlacion más completa que les otorgara -fuer;:a jur(dica 

a nivel de tr~"'-tados intern.;..cionales aprobcidos por los 

difernnltis est~dos modernos. A respecto, hemos de 

señalar q1.1e, no obstante lo anterior, estos Usos y Reglas, 

han logrado resolver muchos conflictos en torno a los 

Cr-éditos Documentarios, la que no justifica la ausencia de 

un ordenanuento legal más completo. 

Ahora bien, al eiltrar en materia, destacaremos que 

varias instituciones bancat•ias de d1vet•sos paises, antes de 

1926, habian adoptac.Jo distintos reglas de Créditci 

Documentario más o menas uniformes, pet•o no fLte sino h~sta 

ese año, CLlando el Comit8 Nacional de los Estados Unidos, 

presentó et la sesión del Congre-:;o de la Cámara de.. Comerc.io 

Internac iondl, un informe 

insistiendo en la neces1di:1.d 

con las reglas 

dr.> unificar el 

citadas, 

cr1t.erio 

universal al respecto. Posteriormente, dicho informe fue 

presentado a los Comités Nctcionalt:s, los que, al darse 

cuenta del interés e importancia del documento, decidiaron 

en la sesión del 20 de octubre de 19:26, que el tema fuera 

sometido a la Com1siOn de la Letr<3 de Cambio y Cheque, en 
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la que tratarla también, el Crédito Comercial Documentarlo. 

Por tal motivo, a principios de 1927 1 ya en 'forma 

de anteproyecto, se sometió dicho informe a los Comités 

Nacionales, los que a su ve:: consultaran con sus respectivag 

inst1tuc1ones de crédito, y la respuesta qLte poster•iormente 

recibió la Secretaria General, motivo que el congreso de 

Estocolmo, reunido en Junio del mismo año, conf ir1era a la 

Comisión de la Letr"a de Cambio y el CheqL1e, la tarea de 

continuar las investigaciones. Esta Comisión, que se asesoró 

de institu~iones bancarias pt•ivadas y come1•c:iantes e 

industrias especialmente intreresadas en esta clase de 

operac1anes, y diO poi· fin a la luz, dasµuas d~ un laborioso 

trabajo, un Reglamen'ta Uniforme, que fue sometido la 

consideración del Con,;weso de Amstordam, en junio de 19291 

el c:ual lo aprobó, habil'?ndose logradü que dic:ho Reglamento 

entrara vigor en Bélgica y Ft·ancia; más tarde, los paises 

qúe no lo hablan adoptC1do, µera que con frecuencia hacian 

referencia al m1smo, indicaron a la Comisión que estaban 

dispuestos a someterse a él, s1empre que fuera reformado y 

que los paises más interesados en estas operacione5, lo 

adopta1·an legalmente. 

En este orden de ideas, se decidio someterlo 

nuevament..e a la consideración del Con9reso de Washington en 

mayo de· 1q:;1, a fin de que 58 tomara un acuerdo def1nitivo 

al respecto, el cual optó, dada la impot•tancia del problema, 

por constitL'.ir• un Comité Bancario d .. :? Créditos Comerc.i.:ile~ 

Documentar1os 1 para la revisión del Reglamento 



13 

Uniforme, citado con anterioridad. Se puede decir que lil 

labor de este Comité, se limitó a ir superando las rewervas 

propuestas por los diversos Comités Nacionales, ya fuera 

obteniendo su conformidad, o presentando al propio Comité la 

reforma propuesta. Es asi que desda la fecha 58ñalada. 

anteriormente, se insistió en recabd.r un númet•o mayor de 

opiniones de persona~ e instituciones interesadas, dando 

como fruto de dicha labor, gracias a un nuevo estudio de>l 

problema en cuestión, en el año de 19::;::;, que se 3.cordara 

redactar un nuevo proyecto que respondet"'ia a los datos y 

opiniones obtenidas en años de consultas e 

investigaciones; dicho proyecto conocítJo con el nombre de 

Usos y Reglas Uniformes Relativos los Créditos 

Documentarios, fue aprobado en el congreso de Viena. 

Transcribo a continuac1ón el tc~to de estos Usos y 

Reglas, en su revisión del año 196'.2, de ac:uet•do con la 

versión traducida al español Raúl 

Cervantes Ahum~da <9>, en su obra, Titulas y Operaciones de 

Crédito. 

Disposicionc::. Gt:"r11o:"1 d1~-,, y üef1n1c1ones: 

a).- Las disposiciones generales, las 

definiciones y los articula~ ~1qu1entes, se .1pl1c~r·án a 

todos los Créditos Oocumentar1os y obligarán a tod~s 

las partes .interesadas, a menos que se haya pactddo 

e::presa.ment;e lo contt·arta. 

t9I CERVP..'lTES ruAA1At~, PJ.ll. Tltulos y ~erac1ones de Credito. Editorial Herrero1 S.A •• l'lé:aca, 1979. 

Pag.267 y si9s. 
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L.as pat"•tes a·que se refiere este articulo, _son el 

compr~dor-acreditado, el vendedor-beneficiario, ~l banco 

emisor, lo~ ,bances- correspC?nsales, los banco? noti ficadores, 

etc •. * 
b).- En estas definlciones, disposiciones y 

ar-ticulos, las eKpresiones "crédito", ºdccumentario", 

signif ic:an un convenio, cualquiera que se>a su 

denominación o designación por medio de la cual un 

banco lel banco emisor} obr~ndo solicitud y de 

acuerdo con las instr·ucciones de un cliente (el 

snlicit~nte del credito) se encarga de efectuar el pago 

.;\un tercero Cel benefii:iari.o) o bien se compromete 

pagar, aceptar o negociat• efectos de comercio girados 

por el beneficiario, o al.1tori:.ar que SQ efectúen pagos 

o que los giros sean pagados, aceptados o negociados 

por otro banco conlra la entrega de los documentos 

estipulados y baJo la$ condiciones convenidas. 

C>.- Los créditos son, por su naturale~a, 

operaciones comerciales distintas de las ventas o de 

otros contratos en que pundan estar basados y, respecto 

de los cuales los bancos se consideran de~liycidos. 

El propósito que per•sigue este inciso es evitar 

que en ~os CrédLtos Oocurr.entarios se incluyan cláusulas que-

1 lliestro Co.tenhrio, 
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los condicionen al cumplimiento del contrato de compraventa 

contra docwnentos, de un convenio comercial, de una fac:tLtria 

proforma, etc., verbigracia, la mercancia que ampar•a este 

Crédito Documentario deber•á entregarse en la forma convenida 

en el contrato de compraventa.* 

0).- Todas las instrucciones r•elativas a los 

Créditos Oocumentar1os mismos, deben ser completas y 

precisas. Para evitar confusión y malas interpreta­

ciones, el banco emisor dE!berá proc:L1rar que los 

solicitantes no incluyan demasiados detalles en sus 

instrucciones. 

Tiende este inciso a insistir en que las 

estipulaciones del Crédito Oocumentario sean lo más 

sencillas posible y que se eviten cláusulas demasiado 

complicadas, a~! como descripciones demasiado detalladas de 

la mercancía. Condiciones de esta naturaleza sólo ~erviri~n 

para que se prOdujecen discrepancias innecesarias que 

retrasarian el pago al vendedor-beneficiario. * 

E>.- Cuando el banco titular de una opción, 

resuelva utili;:arla 1 su decisión obligará a todas las 

partes interesadas. 

F>.- El beneficiario no podra, en n1n9Un 

case, pre:,¡alerse de las relaciones contractuales que --

t ttiestro ~ent•rio, 
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e>iisten entre los bancos o entre el solicitante y el 

banco acreditante. 

Entraremos en de tal le pues,_ a través del 

desarrollo de nu~stras investi9ac1ones, que han de tomar en 

consideración la dinámica y el desenvolvimiento tan 

creciente en nuestro pais de esta inatitución, recogiendo 

desde luego, el criterio de los diversos tratadista.s de 

nuestra disciplina mercantil, para asi poder normar el 

propio. 
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DOCUMENTOS NEGOCIABLES EN EL 

CREDITO DOCUMENTARIO. 

1.- CLASIFICACION DE LOS DOCUMENTOS. Podemo!O 

destacar en primer lugar que todas las instrucciones pat"'a 

e>:pedit•, confirmar o notificar un Ct'édito Documentar10, 

debe,-·án mencionar clc:wamente los docu1nentos contra .los 

cuales habra de hacerse el pago o la aC:eptac:ión da la letra 

documentada (10>. Estos documentos, tan pronto se tengan 

reL111idos su totalidad y esten debidamente ordenados, 

deberán ser entregados por el vendedor-beneficiario de 

inmediata. al banco em1sor del Cr~dito Documentar•io o al 

banco emic;;or que lo hubiere confirmado. En este orden de 

cosas, el autor italiano Ent•1que Colagrosso nos proporciona 

la siguiente clasificación respecto de los documentos con 

que se negocia el Crédito Ooc:umentario: (11> 

Primera clasific:ación.-

A).- Documentos de aseguramiento.- Los doc:umentos 

de a=:.ci;.ur,:wii~n to '::i1..:m la Letra Documentada" y la 

Póliza de ScqLtro qL.1e tienen un carácter de 

garantía en favor del banco emisor. 

B>.- Documentos ae prueba,- Se considera como tal 

CJOI TRADLCCJCN ta &VCO INTERHACICIW., S.A. Us.:ii y R~hs 1Ji1forwa Relativas a 10'5 Créditos 

Doc:Utlel'ltar1os, Revislbi 1962. F.ig. 14, 

1111 CDU'6ROSSD, EN!!IQIE. Cit•do P" JO.."'G: EW'l'ERA GRIJ'. fl>, Cit. Pl91, lB y l9, 
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a la factLtt"a con la que se comprueba la 

transmisión de las merc•nc!as que ampara. 

Segunda clasificaci6n.-

A>.- Documentos representativos de mercancias.-

Este tipo de documentos son el conocimiento d@ 

embarque, que representa a las mercancias y 

concede a su tenedot' legitimo el derecho 

disponer· de ellas. 

Tercer•a clasificac:ión.-

A>.- Documentos de mera certificación, que vienen 

a ser los certificil!dos de calidad, de peso, d~ 

sanidad, de origen y la!:> facturas consulares. 

Por su parte, Jorge Barrera Graf realiza una 

e la.si f icac ión muy práctica de )ps documentos requeridos para 

la negociación del Crédito Oocumentario, '·ª" la siguiente 

forma: 

1. - Esenciales. Son. el ~·anoc~Hliento .'.~-e en:ibal"'Que y 

la factur·a. E:. to:> doc:umcmtOs sen· in·di~~-~ri~.ables. Par.~ _que el 

Cródi to Oocumentario sei\ ·negOC-úiiit'e y_: Sl~---- i:aso~no pueda- ser 

renunciado por las partes. 

2.- Naturales.- Son la póli:a y el cet•tificado de 

seguro. Estos documentos ord 1nariamente se ut i l i;:an, aun 

cuando no en forma obligatoria, salvo Que asi lo 11equieran 

las partes. 
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3.- Accident~les.- Son los cert1fic~dos de 

c:alid~d, de peso, de origen, de sanidad y las facturas 

con su lat•es. 

El propio autor Barrl:!ra Graf, rea.li::!a una 

clasificación en la que incluye los documentos at..lxiliares, 

que vienen a ser la carta de crédito y··_i_a oro.den· de entrega 

(!;:!), 

2.- EL ESTUDIO DE LOS DOCUMENTOS. SISTEMAS DE 

ELABORACION. Deberemos destacar~, en primer término, que el 

ct•édito es, ante todo, una institución económica y juridicA 

en cuya virtud una persona entrega a otra un bien presente a 

cambio de la promesa de que se le entregat•á al vencimiento 

de la obligación, otro b!en o su equivalente y que, por lo 

tanto, el crédito puede ser clasificado de la siguiente 

manera: 

1.- Sec,,t.'.tn la persona a qLlien se otot~ga; 

2.- Según el tiempo que dLu•a; 

3.- Según la garant.ia que asegura; y, 

4.- Según la inversion oue se le da. 

14- Por lo que se ref101•e a la persona a quien se 

otorga, puede un crédito privado, que es el que se les 

otorga a los particulares. En cuanto al crédito público, 

h~ de s~AaJar que es el que se les otorga al estado o a sus 

d1versdS instituciones. En lo concet·n1ente al crédito semi-
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privado o semi póblico, es aquel que se otorga, bíen a 

corpora.c;iones estatales que. juridicamsnte tienen carácter de 

personas pri.vadas, o bien a aquellas empresas en las cuales 

el Estado tiene participación. 

2.- Al hablar sobr·e el plazo del crédito, puede 

ser es te a corto, median-o o lat'go pla:::o, las tres 

modalidades menciona.das, varian de acuerdo con el monto y 

época donde se otorguen, con la eHcepc ióri de que los 

créditos a la1•90 pla;:o son de intereses mas altos que los 

dos primeros, es decir que el costo del crédito aumenta en 

razón de su término. 

3.- En función de la garant.ia que asegure el 

crédito, podemos destacar• que e<:, personcd el qLte esta 

garantizado por la solv~ncia, tanto moral coma económica d8l 

acreditado; el crédito real se da cuando s~ afecta un bien 

al crédito que va a otorgarse; el crédito pi9noratic10 ser~ 

cuando al otor•garse se garantiza con el contrato de orenda; 

en cuanto o;"" ~·cfiert:1 al crédito hipotec:arta, debemos 

mencionar que tiene lugar cuando se 9.;1.rant1~a su 

cumplimiento mediante una hipoteca: y el crédito fiduciario 

se real l ::a cuando SLI cump l 1m1ento queda garantizado pc,r 

virtud de un fideicomJso. 

4.- Cuando se trata de un crédito atendiendo a su 

dest1no, éste puede ser productivo si se aplica a una 

empresa y de con$.umo o doméstico cuando se aplica. para !3.a­

tisfacer necesidades per~onales. 
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Hachas estas bre .. 'es l'li?flen:iones reli?\tiv.;,.s al 

crédito en qen~ral, entraremos en mater1 .. ,, subrayando que en 

Mé::1co, afortunadamente, nuestros sistemas banc;c,.rios han 

demostr.;i.do que se encuentran a la al tl..u·a de .los meJores y en 

las negociaciones de los Créditos Documentarios han logrado, 

al menos en su mayoria, resolver les problemas juridicos que 

esta institución plantea, implantando a su ve::, s1stemd.s que 

sirven de ejemplo a pequeñ'as instituciones de crédito en 

desarrollo. como observaremos a lo larc;io de este estudio. 

Pues bien, con el fin de elabor•ar• el análisis de 

todos los doCLtmentos ut i 11 ::ados para negociar el Crédito 

Documenta1•to, ~s preciso, establecer el sistema a utili::ar. 

Asi, hablaremos en pr•1me1· término, acet•ca de los documentos 

representativos de mercanc:fils, con base en la clasificacion 

de Colagrosso. Un1camente ci tar~emos estos documentos, en 

vir~tL1d de que en la clas1f1cac1ón de Jorge Ba1•r•et•a Gt•af, 

q_uedan comprendidos con meJor or·den y claridad todos los 

rlemA~ documentos. salva en lo que respecta a la Letra 

Documentada que no incluye 

po!:.teriormente. 

y que por ello será tratada 

3.- DOCUMENTOS REPRESENTATIVOS DE MERCANCIAS. 

Resulta conveniente Gl destacar· en nrimer lU!)<lr, oue los 

documentos representativos de mercancías t1~nen una oran 

importancia, en virtud de qL1e facilitan l<?. transmisión de 

tales bienes con la simple circulación del documento C13). 

tl31 GAfiRIGUEZ, JOtQJW. Trahdo de Derecho t1erunt1l. Editorial Pornla, S.A. muco, 1W4, TOllO ?l. 

PIQ. no. 
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Sin embargo, este derecho incorporado en los doc:umentos 

repre5entativcs de mercancias ha- 9enerado una serie de 

controversias entre los tratadistas; no cbstanta, la 

situación parece haberse definido~ como a continuac1ón 

observaremos. 

Señala el maestro Joaquin Rodrtguez y Rodrigue::: 

que la de·finición más completa a este respecto es la 

siguiente: " Los documentos representativos son aquellos 

titulas en los que alguien se obliga a la devolL1ción de 

ciertas mercancias, de tal modo que el titulo entregado por 

aquel que recibe las mercanc:ias, que leg1tim,3 para la 

obtención de las mismas, tiene mediante su tradición, los 

mismos efectos que la tradición de las m~rcancias en cuanto 

a la adquisición de derechos sobre estas" < 14). Por- su 

parte el Doctor Cervantes Ahumada les da el carácter de 

titulas renles, al decirnoi:. qu~ "s.an aquello.,;; cuyo objeto 

prineip.al no consiste en un dereeho de erédito, sino en Ltn 

derecho real sobre la mercanc:la amparadci por el titulo" 

{15). En nuestra opinión, los documentos ropre~entativos son 

los titulas qLte no solamente 1ncorporan u11 dat'ecllo <;obre las 

mercanclas, sino que en cierta for•ma, legalmente 

reglamentada, incorporan un dominio real sobre :3.quellas. 

Señala el artlculo 19 de la Ley G~mH•al de Titulas 

y Operaciomn:: de Créditu, lo siguiente "Los titulas -------

1141 f()ORl~Z Y RCIDRJGIJEI, JQAg,Jlfl, Derecho Xercantil. Editorul Poml•, S.A. ~ticica, 11'84. Vol. 1. 

Plg, m. 

1151 CEfi'IAUTES l<f.l'\M, AAU.. Op, Cit. Plg. ll. 
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t'E::>presentativos de mercancías atribuyen a ~Ll poseedot' 

legitimo el derecho eHclusivo a disponer de las mercancias 

que en ellos se mencionen". De acuerdo con lo previ~to por 

la disposición cita.da, se incorpora al docL1mento 

representativo Lln derecho real pero no en forma tan definida 

c:omo lo señalan autores como Messineo, Oonadio o Brunetti, 

citados por el maestro Cervantes Ahumada (16) 1 que hablan de 

·posesión, mientras que en nuestra leg.1slac1ón, se habla de 

disposición; por· lo tanto, cons1deramos que el ar•ticulo _ 

invocado, no le atl""ibuye a los documentos representativos 

un verdadero derecho real de posesión. 

Abundando en la cuestión, creemos que seria 

conveniente que se modlf ica.ra este articulo y se aclarara 

que los titulas rept•esentativo;.; d~ mercancias incorporan un 

derecho de posesión sobre estas. Hncemos asta obser'VaCión 

con base en las ref le;; l ones Qlli? anteceden, para tratar de 

la n.aturale::a juridica de los titulas 

r·epresentativos, pues los citados tratadistas de la doctrina 

a:<tranJera, con a:;cepclón de Donadlo, le atribuyen a estos 

titL1los el derecho de po~C?sión sobre las mercancías que 

representan. 

El aLttor me::icano Joaquín í-:odrigue:: y Rodr-í9ue:::t 

inclusive $efiala, que "el poseedor de les t1tulos 

represe~tat1vos es poseedot• de las m~rcancias'' (17). 

1161 CE!11~TES AH.MM, AAU.. Do. Cit, Pl9s, 17 y !B. 

1171 llODRIGIU Y ROl:!llGtU, Jlll.oolN, :J:¡. Cit. Pl9 l9B, Vol. !, 
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Por lo e:;puesto anteriormente, bien podr!a 

considerarse en un posible proyecto de reforma al articulo 

19 de la Ley General de Titules y Operaciones de· Cr.édito, 

una modificaciOn en la parte conducente para quedar como 

s.igue: "Los ti tu los representativos de mercancias atribuyen 

a su poseedor le91tmo el derecho exclusivo a poseer las 

mercancías que en ellos se menc1onen 11
• 

"La reiv1nd1cación de las mercanCias"rep~esentad.as 

por lo'L titLtlos a que este articulo se refiet"·a~ sólo podrá 

hacerse mediante la reivindicación de'l t"itulc mismo, 

conforme a las normas aplicables al efecto"~ 

Realizado un breve análisis de los documentos 

representativos de mercancias, procederemos a continuaciór1 a 

tratar del documento representativo que se utiliza en el 

Crédito Documentario y que se conoce c:on el nombre de 

conocimiento de embar-que. 

4.- DOCUMENTOS ESENCIALES. Conocimiento de 

embarque (documento representativo>. Fodemos considerar que 

históricamente, este documento es el primer titulo 

rep~esentativo y data de la época med1~val <18J. Al final de 

la edad media, c:l conoc:1miento dci embarque aparece ya coma 

un ti tul o que inc:oi-oora un crédito, fundado en la promesa 

del capit~n de entregar~ la mercancia al final del v1~j~. 

1181 GAAR!Ga:l, JIJADIJIN, IJo, Cit. P;9 ó67, T!J1ll 11. 
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Viena a ser h~sta fines. del siglo X',/l I cuando lc:t 

posesion del documento a.tt•ibuy~ adem~s '-in derecho de 

oosesion sobre la merc:anc!a <19>. Este doc;umento fue 

reglamentado en un principio por los Estati..\tos de las 

RepUblicas Ital1anas, sin embargo. en su evolución 

histérica, e'$ conveniente serial~r que también fue 

reglamenta.do por las Ot"denan~as de Bilbao (20) 1 la& cuales 

r-ic;iieron en nuestro pa.f.s como Código de 'camerc:io, hasta-· 

fines del siglo diecinueve. 

Las Or•denanzas de Bilbao, defintan al Concimiento 

de embarQue en loi. si9uientes términos: "e:l c:onocindento es 

una obligación particular que un capitán o maestre de navto 

otorga por medio de su firma en favor de un negociante que 

ha car~ado en su navto algunas mf~rt:ader!as y otras cosas 

para l leva.1·1as de punto a otro, comprometiéndose a 

entregarlas a la person.? que .se e::prest'tre en el 

c:.onoc:imiento, a. su orden, o a ¡._,del car9i'dCJr, por flete 

c:onc:ert<:ido antes de car9ar". Como se podra observar, en este\ 

definición, en un pr1nc.1pio '.!l cor-iocirniento de embarque era 

considerado como i.m documento meramente poroba.telr10 de ld. 

entrega de Lai:; mercc.nc..ias y del contrato de transporte-

Siendo el conocimiento de ert1beirque el titulo de 

119> tal\'AH!CS PllJ!WIA, RJU,Op, Cit. Pl9. 153. 

120> ESfATUTil llE 6E}¡O\IA, CAl'll\l.D l!V.- Oróeomu ~· Bilbao, JlbO. t.¡i!tulo• <'5 y 44. 
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tradición m~s extendido en el trafico C'.21>, observamos que 

en la actualidad es considerado como un titulo 

representiltivo de mercanc:ias <22), como un titulo de crédito 

contra el porteador y como un doCLtmenf'.o probatorio (23). Far 

lo ti'lnto, debo::! ser conocido en todas sus formas y 

modalidades, en virtL1d de que es un documento esencial para 

la negociación del Crédito Documentar10, de acuerdo con la 

clasificación dada con anter·ior•1dad. 

Consideramos que el valor probatorio dl?l 

conocimiento de embarque deberá fortalecerse- cada dia más, .;i 

fin de 9ozat• de una mayor se9L•ridad en nuestro comerc:10. 

Cabe indicar qLce los conoc1m1entus son el comprobante de que 

el transportista ha recibido las mercancias, pot• mllo 

creemos que este titulo adquirió su pr•1nc1pal impor•tanc1a al 

instituirsele como 

negociable. 

titulo di: cr·éaito transferible 

El conoc1m1ento de embarqL1e, nos dice Barrera 

Gra1, es "un documento emitido por (o a nombre de) la 

pat•sona que recibe las mercilncias par.;1 '3~r tr•dn~portadas y 

mediante el cual dicha persona reconoce su recepción, as! 

como su obligac16n de entregarlas al fin del vi.a.je, a quien 

resulte le9it1mado por· el titulo C24J. El tratadista Rodri--

1211 GAml&.EI, JOAWCN. [\>. Cit. Plg 792, l(l(J 11 

1:271 LEY OC loWEGAC!Cll Y ClJ'<llt!O IWl!Tll!O. Art, 170. 

f2ll Blllm?A EIW, JOOOC, (b, Cit, p;g, 49. 

1241 e~ GAAF, JIJl&, lb. Cit. P•g. ~e. 
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;+l.1e;: y Rodr lguez 1 por su pat•te. señala oue est1:1 ccnoc:imientü 

"es \..tn documento e>:pedido por el capitán de un buque 

mercante, por el cual reconoce haber recibido determinadas 

mercancías para su transporte y promete restituirlas al 

tenedor lec;,itimo del mismo, después de haberlo efec:tuadou 

(~5). Por lo que se refiere a que el documento es expedido 

por· el c:apitan de un buque mercante, como lo expresa este 

último autor, debemos aclarar que el conocimiento de 

embarque, hace varios años era expedido, efectivamente, por 

el capitán; en la actualidaJ lo común es que sea expedido 

por el agente del naviero, aunque en ocasiünes muy 

limitadas, aün ~igue siendo e~pedido como antaño, o por el 

naviero directamente. 

embarqL1e es 

Consideramos nosotros que el conocimiento de 

documento representativo de mercancias con 

carácter real que incorpora un crédito; siendo este emitido 

Pt?t~ el agente del naviero, la empresa naviera será la 

encargada de transportar las mercanc:ias, obl igáéidose a 

entregarlas a la persona legitimada por el titulo. 

Podemos concluir pues, que sto pone de m~.nifiesto 

el carácter de titulo representativo de mercancías, 

destac:~ndose tanto el aspecto de recepción de las mismas, 

como la promEsa de transoorte y de devolución. Por lo tanto 

desde e~ punto de vü;ta legal, el conoc.im1ento de embarque 

realiza tt·e5 funciones que son, a saber: el de recibo de la 

1151 RO~l!U:l Y RO~IGUE!, JMll:llN. 11>· Cit. P!9. IOl. Vol. l. 



mercancia, el de identificación de las mercancías 

transportadas, y el de titulo real, o sea, el que otorga la 

posesión de las mercancias. 

Es convaniente <?l agregar que todos los 

conocimientos de embarque maritimo6 otorgados pot" la 

empresa naviet•a encdrgada del transporte de la mercancia a 

través de SLI agente, indiscutiblemente son los 

conocimientos marltimos loo:; m¿,5 usados en las negociaciones 

de los Créditos Documentarios, pue~to qLte este medio es el 

mas común en las transacciones internacionales. 

Al tratar sobre el conocim1ento de embat•que por 

ferrocarril o carta de por·te, debemos destacar que pued~ 

realizarse por el servicio de ~xpress o bien por el servicio 

ordinario de carga. El primero de los mencionados se 

caracteriza por tener preferencid en el movimiento respecto 

de la carga ordinaria, igualmente 001" que esta se le 

entrega al destinatario en SLt domicilio. De lo .;:1nterior se 

desprende que el servicio de eNpress viene a ser preferible 

para mercanctas de valor elevado. de poco peso y a las que 

resulta nec;esar10 o conveniente hacer llegar c:on rapide:.:. 

En cuanto al set•vic10 de carga ordinario, se 

cansider.:i. que conveniente para mercanclr.s pesadas 

voluminosas y que no requioren cuid.::.do~ especiales de 

manipulación. En este servicio no se entrega la c,:1rga a 

domicilio, sino que las mercanc!as deben entregarse en las 

bodegas del ferrocarril; este último, es el servicio que ~e 
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usa casi en su totalidad, al negociar un Crédito Documenta·--

r10 por via terrestre a través del servicio ferroviario; en 

este tipo de servicio ordinario de carga se e::tiende un 

documento llamado talón de ferrocarril, y más técnicamente, 

conocimiento terrestre o carta de porte, que es e:tpedido en 

un sólo ejemplar¡ las mercancías serán entregadci.s a la 

presentación del documento por su tenedor legitimo; los 

duplicados de estos documentos tienen el valor de 

compr·obantes y no son negociables. La función principal de 

estos documentos es la de regir las cuestiones relativas 

los derechos y obl1gaciones que el contrato de transporte 

otorga e tmpone entre las partes, o que la eJecución del 

contrato debe adaptarse a los térm111os que e5t~blece oste 

tipo de conocimiento de embarque. 

Por lo que se refiere al conocimiento de embarque 

por camión c~rta de porte, podemos destacar que este 

ti:ansporte es adecui\do para carga de peso y volumen 

medianos, pues un camión o un tra1ler no pueden transportar 

una cantidad muy elevada de mercancias como un b.:wco o un 

1er-rocarril; este medio también es uttl1::ado para trasladar 

mercancias a pla::as cercanas; cuando ~stas se despla::an por 

este medio, el c:onoc1miento de emburque recibe el nombre de 

t~lón o guia o cdr·ta d~ porte. No obstante na surgido una 

combinación llamada "p1ggy back", mediante la cual los 

camiones completos se embarcan por fer1·oc:arr i 1, lo que 

repl'e!:ienta un sitJnificati ... o c3horr·o de fletes. 

Por otro lado, e~iste también el conocimiento de 

embarque por a•JJ.ón o gLtia aéreM. Asi observamos que las 
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aerolíneas propot•cionan, de la misma manera, dos c:lases de -

servicios: el de carga aérea / el de e):pt•ess aéreo, esta 

Ultimo, más oneroso, por la preferencia qua tiene en el 

movimiento de la carga. Por lo genet•al, el servicio de c:ar9a 

o el(press aéreos, son mucho más costosos, comparat1va1nente. 

que la transportación de c~rga por fet•rocarril, bar•c:o o 

camión, por ello, resultd preferente para merc:~nc:ias de alto 

valor, pero de poco p~so y valwnen; aslmismo, re~1·esenta un 

medio de tr·anspor•tt:o mucho más rápido. 

No obstante lo anterior, este documento es poco 

usado en las nagoc1ac1ones del Crédito DocumP-ntario, 

virtud de que lüs mercancías no pueden set• transportadas en 

grandes cantidade~, dado el poco espacio que e1:iste para 

trasladarlas. Todas las compaffia~ de car9a o e:lpr•es5 aéreos 

usan un8 form~ Ltnif1cad.:l dr. documentación qth'.O' sir·.1e 

comp1•obantt~ de la carga y de las condiciones del contrato, 

ast como de la entrega de las mercancías, el documento se 

denomina guia aérea y equivale legalmente a una car•ta de 

porte. 

5.- DDCUMENTDS NATURALES. DDCUMENTDS ACCIDENTALES. 

Como se ha e:~presado, los documentos naturales se utili:an 

ordinariamente, aun cuando no en 1orma obligátoria, salvo en 

los casos en qua la~ partes a~1 lo roqui~ran. El certificado 

de seguro, o pól i ::a de seguro, ccmst i tu ye pues, un documento 

natural. 

Ahora bien, nos señala el tratadi~ta Rodrigue:: y 



Rodriguez (26), que el seguro e'Oi 1 en termines (Jenerales, 

producto da la cultura~ Los rie'!igos a que est,;,n eHouestas 

las cosas y la vida h1..1man«, fueron los fa-ctor•es pr1ncipales 

pat"a el nacimiento del seguro, en virtud de qu;; l::'sta 

institución es cap¿¡.;: de resarc1r lm; daños y cubr1r los 

riesgos. Este contrato d~ Ge9u1"'0, deberá h~ce1·s11- constor por 

e5crito, en Yirtud de que nini:;iuna otr-~ urueba salvo l~ 

confesional, podra demostrar su e:dstencia C:2:7). En ~1 

Crédito Ooc:oment:.=i.rio, c:otH·~ s1..1mc1. importancia¡ ello se debe a 

que es la forma mas usual y eficaz de prob~r al banco 

que los riesgos de las merc:ancfas en tráns.i to, s~ han 

cubierto, y también 1 darle a canoc:er los términos bajo los 

cu.a.les fue pactado el contrato de se9ut~u. Este documento 

debet•á .a.ne~:arse tt>.mb1én a. li'< Let,-a. Docum"'"ntada. No obstante 

aue la póli;::a de seguro, como hemo~ señi'llado, es de mucha 

importancia en 1.:.. nei;¡ociación del Ct•é01 to Doct..1ment.:wio, es 

un documento al q\..\e las partes pueden rem.mciar, si asi lo 

di?sean. 

La pól i ::-a de s~guro, nos dice ~l ..:J.utot" Jorge 

Barre>ra G1·a.f, ''es el doc:umento q1,.1e prueba las c:ondiciones 

bajo las cuales el asegurador garantiz.ci. las mercanc!as 

objeto del transporte contra los riesgos a que esta.n sujetas 

desde que son pue<:..:t.ls a d1spos11:1án del po,.teador; a..s111dsmo, 

el documento conc:ede a su tenedor let;Jitimo el derecho de 

IW ROnfllGl(I Y Rlll'll~I, .m.>l!IN. Op, Cit. Ng. 151. VoJ.11, 

!271 LEY 6Elell>I. SOME a WITAA!G DE &ll.F!O. A•t, 19. 



33 

exigir el pago del seguro a la reall:<!ación del riesgo" (:?8). 

Por tanto podemos concluir que esta definición, contiene los 

siguientes elementos: a).- Un documEnto prnbatorio de la 

e>:istencia del contrato de seguro, en virtud de que describe 

los tér1ninos y condiciones bajo las cuales se pacta dicho 

seguro¡ b>.- Un documento de gat·antia contra los riesgos 

amparados deb1do a que el beneticiar10 del contrato de 

seguro, que apar·ece citado también en la póliza, adqu1ere el 

derecho de cobrar una 1ndemn1::ac:ión de las mercancías en 

tránsito, en caso de sini~stro; e).- el der•echo de eM1q1r el 

pago del seguro, s1empre y cuando se cumpla con los 

requisitos establecidos la póliza y se relacionen los 

riesgos ampa1·ados por ella. 

Deberemos destacar que, el criterio de que la 

póliza es un titulo de crédito, en general es recha.::ado 

la doctrina <29>; este documento, a diferencia 

por 

del 

conoc:imiento de embarqL1e, no se puede clasificar como un 

titulo de crédito, no obstante, esta destinado a cif"CLtlar 

por endoso, cediendo de esta forma los derechos incorporados 

en Pl documenta, t.:mtc p.:i.r.:. ol:.'..12t1t::'r t::'l cr·édi to bancario como 

parB negociar las mercancías dur&J.ntt:! el via.le. Por otra 

parte, la póli~a de se9u1·0 puede set• nominativa, a la orden, 

o al portador C30) 1 siendo la primera la que tiene una mayor 

1281 6M!1ERA GIW, JllltX:. ()p. Cit. Plg. BI. 

1291 llM!lfRA 61W, Jll'G:. Op, Cit. Plg. BB. 

1301 LEY IEelAI. SOBRE EL COORATO 1iE SEGlllll. A,t, 19. 
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uti l:!ac:.i6n. 

Por lo que se refiere "' los doc:.umen tos 

accidentales, como se ha dicho, son los certificados de 

calidad, los certific:ados de peso, los certificadas de 

origen, asl como los certificados de sanidad y las facturas 

consulares. Haremos una breve enposición de ca.da una de 

ellas a continuación. 

Certificado de Calidad.- Este documento se le 

solicita al vendedor en el casa de que el comprador desee 

tener una mayor seguridad en relación a que los productos 

embarcados son de la calidad deseada. Este es; e:cpedido por 

la Oi.rección Generdl de Normas de la Secretar·ia de Comercio 

y Fomento Industrial y por compafiias legalmente establecida5 

para efectuar esta función. 

Ce1•tificado de Peso.- Este documento es expedido 

pc;ir compañias particulares legalmente establecidas o por las 

autoridades portuarias localizada~ en el p•into de salida de 

l•s mercancías. 

CePtificado de Ot'iQen.- Es un documento que tiene 

un uso muy frecuente en el comercio internacional; 

finalidad e~ la de contar con un comprobante oficial, 

cert1f1cado por un Organismo público o .:>rivado expresamente 

reconocido para dicho acta, en 'el Cual se detalla 

clar~mente, bajo ptutesta de decir verdad, que las 

merc:anc:las contenidets y amparados pot' ld.S facturas, son 

fabr1cc:idc..s o prOdL1c1das en el pais e}cportador. El ob.ieto 

principal de este certificado es al de evitar que un pal~ 
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se beneficie en al comercio internacional al venderla a 

otro, mediante la intervención da un tercero, que tiene una 

eHención de impuestos por parte del pais comprador¡ ott"o fin 

principal de este documento es el de evitar que un pais 

vendedor aproveche a otro para vender mercancias a un pais 

que le tiene cerrado el comercio. 

Lo~ cer·tif1cados de esta naturaleza pueden ser 

expedidos, según el caso, por la Secretaria de Comercio y 

Fomento Industrial, por la Cámara Nacional de Comercio, por 

la Cárnar"a Macionat de la Industria de la Transformación y 

demás Cámaras y Asociaciones. La mercancia que se det~lla en 

estos documentos, deberá coincidir con la que se describe en 

la factura. 

Certificado de Sanidad.- Cuando se venden 

productos de consumo doméstico, muchos paises e:;igen este 

certificado, que es e>:pedido por una autoridad gubet•namental 

del pais vendedor, y en el hace constar que las 

mercanclas QL1e ampara satisfacen todos los requisitos 

sanitarios fundamentales para la preservc..ción de la salud 

pública. Estos documentos deben ane:~arso también a loa letra 

documentada cuando ~l compr•ado1· asi lo haya sol1c1t~do y 

convenido con el v¿ndedor en forma oportuna. 

Factura Consulat·.- Este es un documento qua 

expiden los cónsulP.s para comprobar que el e::portador de las 

mercancias le ha presentado las facturas comerciales que las 

amparan. La mayoria de los con:aulados tienen furmc.s impresas 

que sirven de modelo y f·d embarcadot' tiene que 
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lleni.~rlas de acuerdo a las instr:ucc:iones; el valor Ff-\S, 

FOB, CIF, o cualquier otro que aoare:ca en la factura 

consular, debera coincidir con el importe que muestre la 

factura comercial. 

En nL1estro pais, estas facturas consulares se 

obtienen, por lo ~eneral, en las oficinas consulares de las 

respectivos paise<a import.:i.dot•es1 se eHpiden en varias copias 

y normalmente deben ser auto1•io:adas ·por c:!l COnsul, quien 

iirma y sella el or191nal y solamente sella lds copias. 

6.- DOCUMENTACIONES EXTEMPORANEAS.- En términos 

generales, debe entenderse que lo extemooráneo, es lo 

impropio del tiempo en que 5e rea.l1::a determinada obra 

operación; y en este orden de ideas, d12ber-emos destacar cwe 

es necesario que los documentos en cuestión sean entregados 

rttpidamente 1 con el objeta de L.1ue 110 vayan a ~er recha::ados 

por tratarse de documentac1onfrs e::t.empor·ánna!:> 1 que provocan 

c.On frecuencia divero@ncias de cr1tc:rio entre bancos y 

benefic1ar1os de los Créditos OocumentC\rios, virtud de 

que la eatemporaneidad de los documentos es resuelta 

conforme al cr1teri.o pdrticult'!.r de cada banco que 1nte.t'v1ene 

en la negociac16n del Créd1 t:o Oocument.ar10. Nr:i obstante, es 

usual que el banco emisor solicite al vendedor-benef1c1ar10 1 

que la documentación le sea pre5ent:~"da con t1empo suf1c1ente 

para ha~erla llegar a su ve;: al comprador antes de la 

llegada del vehiculo qLte transporte:'\ la merc.Jncia su 

destino. 
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IJo debemos olvidar también que, en el caso de que 

la documentación sea extemporánea, el vendeUor-benefic1ar10 

tiene la posibilidad de que el cornprado1•-acred1tado tenga 

justificac:10n para negar•se ac:ep tar 1 os doc:umen tos de 

embarque basándose en lo dispuesta por el articulo 41 de los 

Usos y Reglas Uniformes relativos los Créditos 

Documentarios, que dice: ''Los documentos deberán pt•esentar 

se en un plazo razonable a partit• de su emisión'' C31). Los 

bancos pa~adon:-"", aceptan t.es o negoc ladores, podr-an renusar 

los documentos si, a SLI ju1c10 1 estos le son presentado<::; con 

demora injustificada; la excepción a este caso se presenta 

cuando .. se trata de ventas con un destina cercano a la plaza 

en que embarca la mercancia 1 en virtud de qu" 

gene1~almente llega antes que los docun1entos. 

7.- LOS DOCUMENTOS AUXILIARES, LA CARTA DE CREDITO 

V LA LETRA DOCUMENTADA. En princ:ipio apuntaremos que los 

documentos aunilia.res i;;:i9n1fic:an una ayuda efectiva en el 

Crédito Documcntaria, tc;d.:a ... e.: qL1t1 cu111µl~o ~u cornetielo desde 

una situación determinada, .;:;iempl"e subordinada al misino. 

Entre esta clase de documentos, tenemos a la Carta de 

Crédito y a la Letra Oocumentada1 en atención a ello haremos 

una breve exposición a ese respecto. 

Con la finalidad de elaborar el estudio relativo a 

la Carta de Crédito, es nec:esa,•10 d.1.stinguir r,mtre la Cat·ta 

llll USOS V REIJ.AS Lll!Flli!ES llELAllVAS A LOS CRElllTOS IJOCLIEHIAAIOS. Revi1i'"1 1962. Trod..:cii>i del 

Banca lntemacional, S.A. 
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cie Ct•édito que ragl¿\111enti' la Ley Gener"al de Titulo~ y 

Operaciones de Crédito, en sus arttculos 311 a 316, a través 

del cual se establece una orden de pago por una cantidad 

cuyo monto má>:imo se indica en un documento, que gira una 

persona llamada dador, con utr•a llamada destinatario y a 

favor de une:t tercera llamada benaficidrio, dentro de un 

plazo determinado (32> ¡ y la Carta de Créd 1 to que se conoce 

en la práctica bancaria con la misma denominación, y que 

e>:piden los bancos en ocasión de los Créditos Documentarlos. 

Obset"'vamos estonces, que esta carta de crédito es 

muy diferente a la citada en primet~ lugar, puesto que es el 

documento que pt•ácticamente notifica a un individuo la 

apertura de un Créd1to Documentaria y le autot·iza a este, 

<vendedor-beneficiario>, a girar contra el banco emisor o 

uno de sus corresponsa 1 i2'S, par cuenta del cliente, 

(comp1•ador-ac1•uditadol, y no encuentra hasta el momento 

r~glamentada µor nuestra Ley general de Tt tules y 

Operaciones de Crédito ni por• ninguna otra legislación 

me¡dcana, su Unic:a reglamentación, se basa en los Usos y 

Reglas Unifo1•m8s Relativos a los Crt'.:di tos Documenta1~ias y 

el ABC de las Cartas Comel'ciales de Crédito~ 

Resulta conveniente el sub1·ayar que la carta de 

crédito es un documento en el que se estipulan los términos 

bajo lo~ cuales fue establecido el Crédito OocL1mentar10, por 

lo tanto, los d1ferent.es tipos de cartas de crédito serán --

1:!21 CER\WffES IID>\M, Mll.. Op. Cit. Plg. l5'1. 
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tantos como tipos de Créditas Oocumentarios e:-cistan y las 

modalidades que estos presenten, d.fectarán también " 
aquellas, es decir, si se trata de un Crédito Documentario 

irrevocable, y si el crédito es u·revocable y confirmado, la 

carta también lo será. Por lo tanto, al hablar de las 

caracteristicas de las distintas clases de ca1•tas de 

crédito, estaremos hablando a la vez de las caracteristicas 

bajo las cuales se estableció el Crédito Documentar10. 

La carta de crédito es pues, un instrumento 

considerado en primer orden dentro del Crédito Docuinentario, 

por ello merece una atenc10n muy e~pec1c1.l, put:.!st.o que es. el 

documento que prácticamente demuestra la e>:istenci~ de este 

crédito. Su objeto pr•incipal es el de facilit~t· el comercio 

interior y, sobre todo, el comercio e):ter1or de pais, 

notificando al vendedor-beneficiario la ei:istenc1a de un 

Crédito Doc:umentar10 en el que intervienen los servicios del 

banco o de los bancos mediadores en lo~ pagos y 

garantizando a amba$ partes tanto la entr·ega como el pago de 

la mercanc: la, objeto de la operación. 

Nos indica el Export Import Bancking, lo 

siguiente:''Carta de Crédito es un inslruíliento 

emitido por un banco, en nombre y por- cuenta de un comprador 

de mercanc!a. Bajo este instrumento el banco esta de acuerdo 

en que las letras del vendedor puedan ser girade1s a ·cargo 

del banco emisor o a cargo de otro banco Sieñalado en el 

instrumento, en lugar de estar giradas a cargo del - · -
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comprador y cuando asi giran en las condiciones indicadas en 

el instrumento, dichas letras serán debidamente ruspetadas 

para su aceptación pago." <33>. Por nuestra parte 

observamos que la Carta de Crédito viene a ser un 

instrLtmento exped1do pOI' C:Ltenta de uno de sus clientes, 

autori;:ando a un individuo o a una 1írma a girar contra el 

barico o contra uno de los corresponsales por cuenta del 

cliente, b~jo determinadas condiciones de crédito. 

Hec:h~s las r~fle:;iones que anteceden, hemos dE? 

r-eferit"nos ahora a la Letra Documentada, en:presando que es 

el titulo de crédito, mediante el cual el 

vendedor-beneficiario puede eHigir al banco emisor de un 

Crédito Documentar10 el pago de las mercancias, una ve:: que 

haya sido aceptada por este, en virtL1d de habet·~;r: obligado 

en forma cambia1·ia. La Letra Documentad~, en teor•ia, guarda 

las mi~mas car•acterJst1cas y contiene los mismos requi~itos 

que la letra de cambia ord1nar1a, sin embargo, la variante 

se presenta debido que e~ta letra siempre deberá ir 

acompañada de Clc:>rtos documentos que sirven como garantfit de 

la operación en que inter·vienen, con el fin de que sea 

aceptada, o bien, pagada, por el banco que emitió un Crédito 

Doc:umentc"1rio. 

Resul t.;o. r:onveni~nte el dec:;taco:,,. oue esta 

institución es utilizada en las venti\s de plaza a pla~a y en 

las ventas al e>lterior, en las cuales el comprador• esta 

interesado en pogar las mercancías una YG~ que las haya re--

l331 L. CIW.LCIWI, JOO. (\l. Cit. Pá;. !. 
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c1b1do y comprobado su calidad, y el vendedor, a su ve~, 

deseará obtener el pago de las mercancias vendidas tan 

pronto como se las haya enviado al co1nprador. Podemos 

concluir entonces QLLe la principal función de la Letra 

Documentada será la de satisfacer las necesidades tanto del 

vendedor-beneficiario como del comprador-acreditado y además 

otorgar al banco, cor medio del cual se negocia el Crédito 

Documentario, la p1·otecc1ón necesaria a sus operac1ones. 

Por otra parte, e~:presa el autor Jorge Bat~rera 

Graf, que la Letra Document.;>;da "es una lett"a de cambio a la 

cual se le agrega un conocim1ento de embarque y algunos 

otros documentos de carácter secundario, para servir todos 

como una gar<:lnt1a de la operación en que intervienen" <34>. 

El maestro Cervantes Ahumada nos proporciona una breva 

definición, la cual reune, no obstante, los elementos 

suficientes para apreciar su contenida; en este orden, nos 

dice lo s1guiente:"es aquella que va acompañada de ciertos 

documentos, los cuales se entregaran al 9ir'<:Ado, pro·.ri.:\ 

aceptación o pago de la leti•a'' (35). 

Consideramos que la Letra Documentada viene a ser 

una letra de cambio gir~da poi· el vendedor-beneficiario, con 

e.argo al banco emisor de un Crédito Oocumentario, a la que 

se le inse1•tan las clé.usul.:i.s "documentos contra aceptac10n", 

o "doc:uf!lentos contra pa90" y va acompañada de ciertos ane1<0G 

1141 BAFRERA fl'N, Jrn!iE, llp. Cit. Plg, 105, 

1351 OO"IANTES RllAllH, Mll. Op, Cit. Plq. 65. 
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Q1..1e fueron conven1oos con anterioridad entre el vendedor-

beneficiario y el comorador-ac:red1tado. los que, una vez acec:n:;ada 

o pagada POI"' al banco emisor, serán entregados al girado. 

Es conveniente se~alar que el u5o de la Letra 

Documentada ha venido incrementando5e, sobt•e todo en el comerc10 

i.nternactonal, a tal grado que se ut1l1:a con mayot• frecuencia 

que la letra de cambio ordinaria. Por lo tanto. la letra girada 

sobre Crédito Documentario, integra uno de los renglones de 

cambio pr1nc1pales en los ne9oc1os bancarios en el mercaoo con el 

e1<tranjero. 

Cons1det•amos pues, a manera de sintes1s, oue la Carta 

de Crédito, por su par•te, es un oocumenta oue prueoa la 

exi~tencia de un Cr·édito Documentar10 y ademas not1f1ca al 

vandedor-oenef1ciar10 de su aper'tura: por otro lado. i.a Lei:ra 

DQJ:umentada, viene ser un ti tu lo ae cred 1 to Qu; ayuoa a 

satisfacer las necesidades del vendeaor-oene11c1ar•10 y las del 

comprador acreditado; además, otorga al banc:o em1:;01' del Crédito 

Oocumentario la oro'tección necesar·1a a sus operaciones. 
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LA NEGOCIACION DEL CREDITO 

DOCUMENTARIO. 

1.- COMPRAVENTA CONTRA DOCUMENTOS, En términos 

generales, pod@mos decir que la compraventa contra. 

documentos es un contrato mercantil indispensable en los 

negocios internaciona.les que ha tenido una enorme 

utilización y un e>:traordina1~to desarrollo en los últimos 

años C:J6). Esta compraventa suo;¡e como un pre.dueto de las 

modernas relaciones comerc1ales. El autor Jorge Barrera Graf 

define a la compraventa contra documentos como "la venta de 

inercader!.:is en la que estipL1la que el pago habr.i de hacerse 

mediante apertura de Crédito Documentario" (37). Por su 

parte, Joaqu!n Rodrigue;:: y Rodrigue=, nos dice que "las 

compraventas contra documentos son un grupo de operaciones 

que se caractPrt:an po1·que la entt•ega de la met•canc!a y el 

p~go del orec:io se hac:en a cont1nL1ac:ión de la entregd de los 

titulas representativos de las mt.1rcanc1as u otros análogos" 

(38). 

Podemos concluir de lo que antecede, que la 

compraventa contra documentos es el contrato mercantil que 

da or•19en a la apertura de un Crédito Documentario. Se debe 

136> !lMIDA GIW', Jll<GE. Op. m. P19. 4. 

ll7> !bid,., PI<¡. 1, 

ll!!I ~JGIE! V R00Ulll1, JllAWJN. Op, Cit. Plg, 20. \lo!, IJ, 
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carac:torizar as! este tipo de compréh'entas, en 'drtud de ~ue 

las mercancía.$ se encuentran represente1.das por titulas de 

crédito y otros documentos necesarios para la ne9ociac1ón 

del Cred1to Oocumentario¡ el pago (documentos contra pagoJ 

de las mercanc:ii\s o la aceptación (dac:L1.nentos c:ontl'a 

ac:eptac1ónl de la let;r .. ~ documentada se encu~ntran 

condicionados a la entrega de los documentos. EG asi que el 

vendedor viene a c:umpl ir su obligación de entrega, cor.forme 

con esta modalidad, cL1cmdo le envía al compr•ador 105 titulas 

representativos de lds mercancías y los documentos que t1an 

sido estipulados. 

Deb~r·emos destacar asimismo que este tipo de 

ventas se caracteri::an porque las mercancias qLte integran su 

objeto son representadas por titules de crédito, como lo son 

el certificado de depósito y el conocimiento de 8mbc..rqL1e, 

entre otros s1m1 lares; además observ,1 que de acuet·do a 1 a 

naturale:a de esos titulas, la tr•ansferencia d~ los mismos 

ha de suponer precisamente 1 a de las mercanc 1 as que 

representan, es decir, la entrec;ra de la cosa vendida queda 

integrada por la entrega de loG titulas de crédito que le\ 

repr~~cnt.:;.n. En ~=-l"' or'den de idea~. nos señala el articulo 

210 de 1.:t Ley de t~ave9ac1ón y Comercio Marftimo, lo 

siguiente:"En las venta!:> sobre documentos. el vendodor 

c;umplirá can su obl19ación de entrega de la cosa, remitiendo 

al comprador en la farm.:i. t1acte1da u~ual, loz titulas 

rep1~esent<'itivos de C?lla y los demc.\s documentos indic.:i..das en 

el contrato, o establecidos por los usos'': en el articulo 

;:¡¡ de ¡~ propia Ley, se est;;,blece: "El 
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compr·ador deberá hacer el pago contra la entrega de los 

documentos, pero quedar-án a salvo »L16 acciones en relación 

con la cal id ad o el estado de la cosa comprada"; por su 

parte el artic:t.110 siguiente c::t::?), dispone que "si la 

compraventa se real1:::ar"e estando las cosas en ruta, y entre 

los documentm; figLtrase la póli;:a de seguro, los riesgos se 

considerarén transmitidos al comprador desde el momento en 

QL1e las merc:anc!as fuer·on entregadas al porteador, a menos 

que el vendedor sup1ese de algún riesgo realizado y lo 

ocultase al comprador''• 

Se despt'ende de la trilnscripc1ón de dichos 

preceptos que, al referirse a las modalidades del contrato 

de compraventa contra documentos en el orden maritimo, se 

establecen las normas siguientes: 

1.- El·vandedor cumplirá su obligación de 

entrega de la cosa en la 'forma oactada o usual, los titules 

r"epresentat1vos de la misma y los demás documentos. 

2.- Deberá el comprador hacer el pago contra 

la entrega de los documentos, pero quedarán a salvo sus 

acciones en relacion a la calidad o estado de la cosa 

comprada. 

-·- 51 la ~ompraventa se real1~a~e estando 

las cosas en ruta, y entre los doCumentas, la póliza de 

seguro figur·ase, los riesgos se considerarán transmitido~ al 

comprador desde el momento oue las mercancias fueron 

entregadas <ill porteador. salvo que el vendedor supiere de 

~lgün r1m:go realizado y lo oc1..1lta.re al comprador. 
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Nos señala Bauche Garcia~ieqo~ en relac:ión a la 

compraventa contr~a documentos, lo siguientei "son un grupo 

de operaciones QLte se caracter1 o:an por que la entrec;a de la 

mercancia y el pago del precio se hacen a continuac1ón de la 

entrega de titulas representativos de las mercancfas o de 

otros análogos" (39) ¡ .n~s adelante el propio autor nos d1ce 

que: '' son titules t•epresent~tivos el conocimiento marítimo 

y el certificado de depósito. Son titulas equiparados a 

estos efectos, la póliza de cargo Cconoc:imiento terrestre o 

aéreo). Es documento ane»o l.a factura" (40). De aqu1 qL1e la 

entreg.n de la mercancia y el pago del precio se hc.111 d~ 

efectuar a continuación de la entt"ega de los titules que 

justifiquen la propiedad de las mercancias o de otros 

análogos. 

Por su parte el tratadista Osear Vásque:z. del 

Merc:ado 1 al referirse al problema en cuestión, opina que 

"Una gran porción de las compraventas internacionales y gran 

parte da las nacionales, se celebran contt'a documentos, 

utilizando además el crédito documentado que .•••. opera de 

manera que el comprador- abre Lln cred1to en su banco, d~ndole 

orden de pagar al vendedor contra la presentación de los 

documentos del contrato"<41). Af1rma ademá~ "que ft~ecuente-

Cl9) 8At.DiE GA!itlADIEOO, ~10. l• EApre!i•. lt.!~o Derecho lndustri¡l, Edítari•l PoN'd.111 S.A .. l1é1dco1 

198l. Plg. l2Q, 

1401 Ibidet. P.l<¡s. l20 y 321. 

WI VASUEZ DEL f'ERCAOO, OSCAA, Contratos Mercantiles, Editariil Porrlla, S.A. l\!llico, 1985, P~g. 162. 
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mente se recurre a la venta contr~ documentos, cLtando la 

merc:anc:ia se encuentra en via de transportación y el 

vendedor es quién posee los documentos c¡L~e e11p1de el 

porteador encargado di:! transportar la 1nerc~ncia" <42). Se ha 

de observar además que las ventas contra documentos, aún 

cuando tienen lejanos antecedentes, vienen ser una 

consecuencia de las relaciones comerciales modernas. 

Por L1ltimo, cabe destacar qu~ en nuestro der~echo 

positivo, en el articulo 89 de la Ley de Titulas y 

Operac:1ones de Ct·édita, las modalidades, como los son, la 

inserción de las cl~usulas ''documentos contra aceptación'' o 

11 doc:umentas contra oago"; y en la Ley de Navegación y 

Comercio Maritimo, se ventila como una modalidad marítima de 

la c.omparventa, por tanto, en l.;i. venta sobre clocumentos, el 

articulo 210 est.;i.b lec e que el vendedor cump 1 i r.:1 la 

obli9ac1ón de entrega de la cosa, rem1t1endo al compt'ador en 

la forma pactada o usual, los titules representativos de 

ella y los demás documentas indicados en el contrato o 

establecidos por los usos. 

2.- APERTURA DEL CREDITO OOCUMENTARIO. Resulta 

conveniente el advertir que el nombre de Crédito 

Documentar10, no as uniformemente acept~do¡ en este orden, 

deber·emos señalar· que, por su parte el t.radista Jorge 

Barrerd Gr"af, lo denomina "Crédito DocL1men t.;i.do de 

Reembolso"; y en lai pr~ctica bancaria en México, se le cono-
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ce como "Crédito Comercial Doc:umentar10'' o "Crédito 

Documenta.ria'', siendo esta tlltima denominac:1ón la que, 

nuestro criterio, es la correcta y la que evita confusiones. 

Ahora bien, los términos del Cl"'édi to Documentar10, 

son estipulados po~ el vendedor-beneficiario y el 

comprador-acreditei.do .• ll convenir el contrato de compraventa, 

as!, este créd1 to es considerado como una garc:intia, por 

virtud do la cual, el vendedor-benef1cia1·io recibir·~ el oaga 

puntual y el comp1 ador·-o:;1cred1taOo l'ec1b1rá la mercancia en 

las condiciones y términos estipul.::1dos. Bajo este 

entendimiento, con el propósito de ubicar• debidamente al 

Crédito Doc:Ltmentario, hemos de señalar que es un contrato de 

apertura de crédito que ti1me su clasificación dentro de las 

operaciones bancarias activas, las cualen ooseen la nota 

común de consistir en concesiones de crédito hechas por el 

banco <43). 

La apertura de crédito, en tér1n1nos gener~les, se 

encuentra de1inida por la Ley General de Titules y 

Operaciones de Crédito ~r su articulo 291 que a la letra 

dice:"E.n virtud de la apertur<:1 de crédito, el acreditante se 

obliga poner una suma de dinero disposición del 

acreditado, o a contraer por cuenta de este una obligación, 

para que> el mismo haga uso del crédito concedido en l~ 

forma, terminas y condiciones convenidas, quedando ob·ligado 

14ll f;QIJt11GlEI Y R0011GlEZ, Jllt4JIH. Op, Cit. p¡g, 87. Vol. 11. 



el ac:reditadc a n3stitutr al acreditante las sumas de que 

dispong~. o .:i. cubrirlo oport1.mamemti?. por el Importe de la 

obl1gac:ión que c:ontra.jo, y en todo caso a pagarle los 

intereses, pt"estac:1ones, gastos y comisione& que 

estipulan". Haremos un breve análisis de la transcripc:::.iOn 

del articulo mencionado~ 

En pr1nc1p10, e::presaremos que la aoertlwa de 

Crédito Doc\.1ment.¿1,1·10, guarda los l 1nea.mientos gene,.·ales de 

la apertura. de cred1 to, pe1~0 d.:b1do a su novedoso manejo, 

aún no se t'eglamenta debidamente, siendo ya la apertura de 

Crédito DocL1mentar10 una operación de pri.mer orden en la 

banca de todo el mundo. El tratadi§ta Joaquín Rodrigue: y 

RodriQue~, nos dice que para e~t.?iblecor un 

Documentarlo de las caracterlst1cas Q1..1i::> se 

Crédito 

1ridiciln, 

(revocnble, irrevocable, confirmado) el banco una ve2 que 

haya est1..1d1ado la solic:itudt l~ acepta o la den1ec:;a (441 .. 

Por su parte el maastr•o Raúl Cervante:!s Ahumada, afirma que 

una vez qw~ la operación se aJustu. se abre un contrato de 

apertura de Crédito Documentrwio .::ntt•e el compt'.:'ldor y su 

1.,anco, el c:ual abre 1..m.::. ca.rt~ dnci..l.mentar1a de credi to, a 

favor del ventledot~, la que le sera not1f1cada, advirtiéndole 

que mediante esta apertura de cradito, ~l banco act·editante 

se obl ¡ge. aceptar una lett"a par el ·,,..¿,.lor de las 

mercancías. la que d~o'°' ser acompañada de los documentos 

respec:t.1vos.<45). 

144) RIJOOI6U<Z Y fiOI'IHG\El, JIWltllN. llp, ~tt. Pl9. 9ó, \'ol. II. 

ll5l t'.Eh"'\'11/iTtS A>ILl1AtA, AAIL ~. C1 t. PIQS, 261 y 162. 
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Por las refle::iones de tan connotados tratadista,:¡;, 

podemos nosotros concluir que la apertura de Crédito 

Oocumentar10, es un contrato especial de apertura dC? 

c:rédi to, que se logra madiante la solicitud que el 

comprado1·-acred1tado presenta al banco, can el obJeto de que 

abr•a una carta de crédito a favor del vendedor-bencf1ciar10 

y de que ac:tue como intermediario en la operaciOn, aceptando 

las letras documentadas 

camprac.Jor. 

su contra o contra del 

No obst;ant•i, debemos rE1cot•dar que el Crédito 

Doc:umentario, es reglamentado por la Ley General de Titulas 

y Opet'aciones de Crédito, bajo el rubro de "Del Crédito 

Ccmfirmado", (Art1culos 317 a 320), lo que se ha prestado a 

confusiones. Por lo mismo, nos aclara el m;i.estro Cervantes; 

Ahumada, a.1 hablar de una reglamentación inadecuada en la 

Ley vigente en torno a esta institución, en los siguientes 

términos: "Por ser una institución nueva, de5arrol lada en la 

pr4ctica comercial y en ld Jurisp1·udencia anglosaJona, 81 

Crédito Oocumentario no apat•ece reglamentado entre nosotros 

sino hasta l~ aparición de la LRI General de T!tulos y 

Operaciones de Crédito, de 19::::. Per'o el leg1sl.:i.dor me}:ic.ano 

fue victima de la confusión de la JUrisprud~nc1a ingles~ y 

de la doctr·ina 1tal1ana, y reglamento a la institución bajo 

el nombre de "Crédito Confirmado" (46). El propi.o Cervantes 

14ól IbidH. 



Ahumada{47), nos· enpresa que el p1•oyec.to para el Código de 

Comercio lo viene a denominar correctdmente, es decir, bajo 

el rubro de "Crédito DocL1mentario". 

Con forme a a5te or'dP-n de ideas, pasaremos a 

referirnos concretamente a 

Documentario. 

la concepción del Crédito 

3.- CONCEPTO DE CREOITO DOCUMENTARIO. Acorde con 

la secuencia y el orden propuesto en nuestro estudio, nos 

proponemos ahora emitir concepta que hr.i. de llcv3rnos a 

una debida orientación en tor'no ñl contenido del Crédito 

Documentarlo como institución crediticia en análisis. 

En principio hemos de destacar• que no ob~tante la 

poca reglcJ.mentación que el Crédito Documentur·io ha tenido, 

tanto internacionalmente·como en las legislaciones internas 

de los pueblos, las costumbres, fuentes del derecho, han 

cOnsagrado definitivamente esta institución en la práctic~ 

comercial de los distintos paises. Resulta necesario dar· a 

conocer su impor•tancia dentro de las operilciones bancarias, 

para lo cL1al c-x~.u-~sar8mos que esta forma de apertura de 

crédito l.J. .nás c.omún para atender los pagos del comercio 

e~terior e interior, en las ventas de pla%a a pla:a. 

1-471 Ibidem, 
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Hechas las reflettiones que anteceden, se ha de 

sefialar que el Crédito Oocumentat•io repre5enta pat•a el 

vendedot•-beneficiario, la se9uridad de que recibirá el pago 

de la mercancia en la fecha 

c:omprador-acredi tado, la certe;:a 

mercancias adquiridas las 

estipulada y pat•a 

de que recibirá 

condiciones y 

el 

las 

estipulados en el propio credito; en este orden, señalal'emos 

que el elem8nto esencial de estos créditos es ¿l hecho de 

que, frente a la presentación del banco, e::isten uno o más 

documentos c2.pacus de 1·epri-:sc-nt.::.1· mater-idl o simbólic:a111ente 

la mercancía o de transferir su propiedad, contra la entrega 

de estos documentos representativos de las mercancías que 

hace el vendedor al banco, y este apoya el precio de ellas o 

acepta la letra document.ílda par su 1mporte. 

Al refer1rse a dicha cuestionamiento, el tratadis­

ta Joaquín Rodrigue:: y Rodrigue::, nos dice qLt0 "Los Créditos 

Oocumentarios son contratos de apertL1ra de créd1to, en los 

que el acreditante se obliga a pagar o bien a aceptar en 

favor de un tercero, por cuenta del acred1t.:~do contra la 

presentación d~ ciertas do.:wmento::;, ane>:os f:JE!neralmente a 

letras documentadas (48). Por SLI parte, el autor JarQe 

Barrera Graf, señal¿1 qur.;> "c-1 cr·~di to document<.\do 

reembolso, en CLtalquiera de las modalidades que compr•ende, 

<crédito de aceptación y crédito de pago>. es una forma de 

apertura de crédito por medio de la cual un banco aceota. o -

1~81 ROl:lllli.EZ V ROLRlllE!, JIJN1Jlll, Oc. Cit. ?~. 95, Tooo !l. 



paga le\ letra girada en su contra por el vendedor•, en v1r•tud 

de un convenio pr-evio celebrado directa.mente con el 

comprador o con el banco de este''<49). 

En cuanto a lo ~ue señalan los Usos y Reglas 

Uniformes Relativos a los Créditos Documentarías, lo hacen 

en los siguientes términos:"El Crédito Documentario es el 

arregla por el cual un banco Cel banco e1:pedidor) actuando a 

solicitud y de acuet•do a las instrucciones de un cliente Cel 

sol1c1tante del crédito), efectuará el pago a la orden de un 

tercero (el beneficia1•io> o pagará, aceptat•á o negociará las 

letras de cambio libradas por el bent?ficiario o bien 

autori~ará que dichos pagos sean efectuadas o que las letras 

sean pagadas, aceptadas o negociadas por otro banco, contra 

los documentos estipuladas y de acuerJo con los términos y 

condiciones también est1pulados"(50). 

A este respecto el maestra Cervantes Ahumada opina 

qüe:" Ante la ausencia de normas sobre tan importante 

institución, la. Cámara Internacional de Com'?rc:::to, compiló 

los "Usos y F'r.tlc ti cas Uniformes para los Créditos 

Documentar1os de Comet•cio". Esta compilac:i.On conoce 

universalmente con.o "Regla~ de Viena" Cpor el Congreso de 

Viena de 1933 que la aprobó>, y fue modificada en el cangre-

149lim<EF.AfiW,llJ!(E.(\>.Cit.PJ9,J2:5. 

ISOJ CERVNHES Afü1ADA1 RALL. TraducclOO de las Usos y RE'ghs lilifore Relatív.as a Jos Croditos 

llocuoenlirios, (\>, Cit. Pi¡. 267. 
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so de Lisboa en 1951, su te>cto, <conforme a la último:\ 

t"evisión de 1962 •••• > lo muestra el citado maestro Cervantes 

Ahumada, en el apéndice número·uno del capitulo VIII, de su 

obra" C51). 

El tratadista 0Gcar Vasquez del Mercado, al hablar 

del contrato de crédito conf1rmado, el:prt:?sa que " ••••• es una 

operación bancaria, que engendra. derecho= y obl19aciones 

entre un banc;o y su cl1ente, esto es, se trata de un 

contrato bancario en consideración a que i,:,1empre una de las 

partes es una institución de cr·Cdito"(5::C:}. Es con .... en1ente el 

subrayar que además la banca interviene en virtud de un 

contrato de apertura de crédito con el comprador, y entre 

ésta y el vendedor no SE' constituye ninguna relación de 

crédito. 

Observando los diversos conceptos de tan ilustres 

tratadistas, hemos de concluir que el Crl?dito Documentar10 

es un contarte mercantil de apertura de c::t·édi to oneroso, es 

decir, una convención destinada a crear ob l i gac i enes, 

1•e9ulada por la rama del derecho privado ll~mada derecho 

mercantil, considerado como 1..cn instrumento de pago y emitido 

por un banco a sol1citud y pot· cuenta de ! .. mo de sus clientes 

<compt•ador-acred1 tado), autori z~mdo a una tercerd pet·sona 

<vendedor-benef1ciario), fisica o moral. a g1rat• contra el 

1511 lbldeo. P!g. 261. 

1521 ~¡ 1:€1. l'élltADll, OSCM. llp, Cit. P!g, 3611. 
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propio ban'co o contra uno de sus corresponsales ba.jo 

determinadas condic1ones y requisitos que se estipul.an en el 

propio Crédito Documentar10, una letra documentada, 

acompañada por 1 os documentos representativos de las 

mercancías, para su aceptac1ón o pago. 

Sintetizando, ewpresaremos que el Crédito 

Oocumentario es un contt~ato de apertura de crédito, en el 

que el acreditante se obliga a pagar o bien a aceptar letras 

en favor de un tP.rcero, por cuenta del acreditada, contra la 

presentación de ciertos documentos, generalmente ane~:os de 

la letra documentada. 

4.-NATURALEZA JURIDICA DEL CREDITO DOCUMENTARIO. 

Hemos de iniciar el presente élpartado, señalar1do que en el 

artículo 1792, nL1estt~o Código Civil define al i.:unvenio <..:D1TllJ 

''el acuerdo de dos o mas personas para ct·e~r, transfer1r, 

modificar o e::tinguit' obligac1ones 1
'. Nos die~ el maestro 

Rafael Rojina Villegas que 11 dentro de la terminalog1a 

juridica se ha het:ho una distinción entre contrato y 

con~eni~, ~n ~entido e~tricto: al contrato se le ha dejado 

la funcíón positiva! es decit', t.?l acuerdo de voluntades pdt'a 

crear o transmitir derechos y obligac1rmes, y al converi10 en 

sentido est1,icto, le curr~Wµünde l~ funcio11 n~gativ~ de 

modificar o w~linyuit• e~us der·e~nos y obl1gac1anes' 1 (53> .. Por 

153) Rt!JJNA VILLESAS, RAFAEL. &erecho Civil llernano, Tooo VI, Vol, l. P!9, 9. Edtlorial Porr~a, S.A. 

Héuco, 1'181. 



!a tanto, el contrato es lln.3 espt'?Cle dcmtrCJ del 9ér11:w1:J d~ 

los cunvPnios. El proplo F:oJ1na ·hlle~as lü at?fine como "ttn 

acuerctu .:Je volLtnt.dd~s pa--a t:r·ear o t;i~¿¡nsm1t1r dereL:hos u 

obllgac1ones''(54>. 

En relación con las definiciones que anteceden, 

e:~presaremos que el Créd 1 to Cacumen tür 10 es una convención 

que ct'ea obl igac.1ones para las oartes que intervienen en él, 

y en ningi:m momento tiene como ObJet1vo al de modificarlas o 

extin9L1irlas, por lo tanto debe clasificarse como un 

contt·ato. En este orden. con el ob,jeto de precisar las 

relaciont:-s entre las 

correspondiente para 

partes, elaboraremos el estudio 

determinar (en nuestra modesta 

opinión), cual es la figur:a jur!dica a la que debe r·eJucir·se 

el Crédito Oocumentario que ha ·sido objeto de innumerables 

discusiones y c:ontrovet_"sia~; :~-a5:t'mi·smo, debemos aclar~r que 

trataremos de encontrar un "modela que se adapte a las 

·princiµa.les clases _d.;_,Crédi-tO :.oacumentario, como lo son, los 

créditos revoi:able é_ "irrevocable, puesto que ellos consignan 

1ntr-insec.c=tment.e la posibilídad de pago, es cCJn ellos con los 

qLle guarda una mayor relación, de tal modo, alaborñt'emos un 

análisis de las teorías que a nuestro juicio proporcionan 

un apoyo, a nue~t;ro criterio. 

El art!culo-2~13 del Código Civil, est~blece que 

''H:t/ ·novación de contrato cuando las partes en él 

lnteresadas lo alt~ran substancialmente, substituyendo una -

154 lb1áeo. 
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obligación nuava a la antigua". Ahora bien, siendo la 

novación la substitución de una obl1c;,ac:ión por otra 1 segUn 

Planiol, Ripert y Gilbole, ésta consiste en la eutinciOn de 

una obligación por la creación de una obligación nueva 

destinada a reempla;:ar a otra y que difiere de la primera 

por cierto elemento nuevo" <55). De lo anterior conr::lu1mos 

que ambas aceptan la substitución de una oblic;,ación anterior 

por una posterior. 

Hemos de criticar esta teoria de la novación, en 

sentido de que el banco en el momento de abrir un Crédito 

Documentario y obli9arse a pa9ar o a aceptar documentos 

9irados por el vendedor-beneficiario en 5U contrM o en 

contra del comprador, no est.! substituyendo la obli9cu:i6n 

del comprador-acreditado, •ino que cumplR con una func:iOn 

netamente bancaria del contrato de compr~venta contra 

documentos, celebrado p t•ev lamen te entre el 

c?mprador-ac:reditado y el vendedor-benefici•rio, por lo 

tanto, no subGtituyct la obli9ación dol comprador-acreditado, 

solamente lo ayuda a fortalecer el pa90. 

Por otro lado, el principal expo~ito1· de la teoría 

de la delegaciOn, Asquini, trata de explicar la natutaleza 

jur1dica del Crédito Documentar10 mediante la teoría de la 

delegación imperfect~, o sea, que lél.S obligaciones anter10--

f5:SI i\ltonis tit&dos por l"M.EL OCRJA !iOOff\I(]. T1od1 Sentr.il dt lH lllliQ.iciCl'IK. Editorid Porl'\1.i, 

S.A. ~deo, 1970, T<*l II. P"9. 284, 
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res subsisten al lado de una nueva obligaciOn<56l. Los 

agentes en la delegación según Baudry-Lacantinerie, son los 

siQuientes1 

A.- El deleg•nte (comprador-acreditado), que 

&& generalmente el qulil toma la iniciativa de lA operación, 

pone relación a las dos personas 

<vendedor-beneficiario y banco emisor>. 

B.- El delegado <b•nc:o emisor>, a pedido del 

delegan te <compr•dor-acredi tado> consiente en obligarse. 

C.- El delegatario Cvendedor-benefic:iarioJ, 

que ea la pvrsona que acepta como oblioado al tc~c:ero 

presvntado por el delegante (banco emisor). Su aceptación es 

indispensable para qu& ~xista la deleg•ciOn <57>. 

Concretamente, podemos decir que con est..i.s 

carac:teri&tic•s, el comprador-acreditado <delegan te), y el 

vendedor-beneficiario (delegataria), pactan que a solicitud 

del primero intervenga tercero (banco emisor>, que como 

delegado consiente en ob 1 igarse ante el 

vendedor-beneficiario. Por su parta, Salandra. cr1t1ca esta 

teoria, diciéndonos que se presupone que E?l delegado es un 

deudor previo del delegil.nte y paga la deuda de este Ultimo 

1:16) CIUdo por - ~ -· llp. m. Plq. 142 y liQ•· 

mi Alltorn clt.Ocs por IWUL llCFJA SIJlllW. [il. Cit. PI<¡. 2'111 Tooo 11. 
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al delegatario, quién esta autorizado por- aquel a·rec:ibir el 

precio y con el pago se extinguP.n las relaclones de crédito. 

Salandra nos d1ce que en el Crédito Documentario sucede 

totalmente lo contri'r10, en virtud de que.el ditlegado oc:iqH 

con dinero proplo y eri seguida del pago,: ae const1tuyñ en 

acreedor del supuesto delegante, por el precio pagado al 

dole9atar10 (58>. 

En tal virtud, debemos concluir que el Crédito 

Documentaría revocable, no obliga en n1ngun<ii forma a la 

insti tuc lón emis;ora pat'a con el vendedor-benef ic 1 ario, por 

lo cual, no es posible concebir que en este caso exista la 

delegación a que se refierl? el autor Asquini, puesto que, de 

acuet"do con car~ac ter is ti cas seña!c<das por 

Baudry-Lacanten1ero, una vez que el delegatariCJ acepta 1¿1 

obligación dt::>l tercero 

oportun 1 dad de revoc.:1r. 

pr~5entado, de Ja a t=iste s1n 

Siguiendo con el orden que nos hemos propuesto, 

podemos destacar que, en lo que se refiere n la teor1a de la 

fianza, el articulo :79'1 .:!el Ct!u.J.1.90 C1v1l 1 ~eñala oue e~ta 

es "un contrato por al cu.:,¡ una. ~erson.:t se compromete> con el 

acreedor a pagar tJOr el deudor s1 este no lo hace". De 

<"'...:uerdo con l.a definición que ~ntecede, no puede afirma,.ae 

que el Crédito Documentar10 tenga como modelo la~~t J l• 

fianza. DlJesto que el obJeto principal de este crédito es 

1381 Cihdo por JW.! !l.oRREPA Só'F. üa. Cit. PI¡. 145. 
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facilitar el ua.90, no carant1::arlo y adamá=, el or·imsu· 

obligado, hablando ~n orden cr·onol6c:i ico e~ e L bi:Ol11c:o e1n1sor, 

situación contt·itria a l~ descrita por d1ché\ Je1'init.:ión. 

Es menester afirmar que en la práct11:.:a, bancaria. 

la teoria más utiliz~da para eNplicitr la 11aturaleza de las 

relaciones entr·<:? las oartes en el Crédito Document~r·io, es 

la del m~ndato y m~Oié\nte ella intent~n explicar• su esencia 

Jurídica. Por su parte, el Código Civil, estc.b\ece que "El 

mandato es un contrato por el cual el mandatario, SQ obliga 

a aJecutar por cuenta d~l mande1nte los actos Jurid1cos que 

este le encarga". En la teoria se indica que en derivación 

del contrato de apertL1ra de Crédito OocL1m8nl~r·10 ~ntr·~ el 

comprador acreditado y el banc:o emisor nace la relac:ión del 

mandato y vir·tud de ésta, el banco, como mandatario se 

obli9a. según las in'.it.ruci.:ioneo::. del mandante. 

Ahora bien, pare1 elaborar la critica a esta 

t~oria, diremos que esta t•clación de mandato, s! existe 

desde el momento en yue el banco emisor y el comprador 

acr9dit.:..do celebt·dn el contr-ato de apertura de Crédito 

Documentario, sin embargo, y de acuerdo con lo dispuesto po1~ 

al COdiqo Civil, en esce caso, se establece cuales son 

entre el comprador-acreditado el 

·.-endeUor·-oc11ef ic1ar10, n1 la re!e1c1ón JUrid1ca qut¿ sa 

establece entre el banco emisor y el vendedor- beneficiario. 

el C~~su de '..lue el crédito sea irrevocdble, por la tanto, 

no es. necE>sar10 prof1...1ndi:ar cm esta cuestión, µu~<:st.i.J 11ue, 

uur la~ r~~~nas expue~t~s, no es posible que el mandato sea 
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el contrato del cu.:,1 se de':ipt•ende la. inst1 tucion en est:..1dio. 

Prosiguiendo con el análisis de la naturaleza 

jut"'idica del Crédito Doc:umentar10, nos referiremos ahora a 

l~ estipulación favor de tercer•os,· en pr1nc:1p10 

expresa.remos que wl articulo 1869 del Código Civil, nos dice 

que "la eo:::;tipulación hecha a favor de tercero, hace adquirir• 

a dste, salvo pacto escrito en contario, el derecho de 

e1:igir del promitente, la prestación a que se ha obliga.do''; 

la propia disposición en su par•to fin~l seffala que ''también 

confiere al e&tipulante el derecho de exigi~ del promitente 

el cumplimiento de dicha obligación''. 

Por su parte el tratadista italiano Bolaffio, 

expuso liit&ta tflor1a da la estipulación a favor de tercert.Js 1 

d& la manar• siguiente: "La obligación del banco. promi ten te, 

nace con la celebración del contra.to de apertura del Crédito 

Ooc:umentario hecha con el estipul~nte, comprador''(~9>. Este 

t!atadist• sostiene que en el momento en que el vendedor o 

beneficiario fuera notificado de la e~istencia de un Crédito 

Oocumentario a su en ese momento quedara. 

perfeccionado, a partir de ese momento se establece 

vlnc.ulo Jurld1co entre el banco y el vendedor y por' lo 

tanto, el vendedor podria actuar en contra del bancu emisor 

del Crédito Documentar10 en caso de incumplimiento por parte 

de Qste y una ve~ que se h•ya per~eccionado el contrato. 

Ca.be ha"cer la ac\araeión dE'!' que li'\ obl1gac:10n 9e retrotrae 

en favor del vendedor-bt:neficiario, una ve: que haya sido --

1591 Cfüdo"' Jrf.!é liM!l[pA GRIJ'. (\l, rn. PIQ. 140. y sig5. 



63 

11c:eptada por éste" (6(.i). 

En torno a lo anterior, el tratcldista francés 

Marais, sigue a Bolaffio en SLl afirmac:10n y señala que la 

teoria de la est1pulac1ón favor de te1•cero, da una 

explicación satisfactoria da la naturale:d Juridica del 

Crédito Docl1ment.aria, inclusive mucho mas clara que la 

teoría de la delegación y ~Npt·e~a lo s1gu1ente:''el comprador 

estipula con el banque,.o promitente, que ést~ se obligara 

personalmente provecho del vendedor { terc.erCJ 

beneficiario>''(61>~ En nuestr·a legislación, la estipulación 

hech~ a favor• de te1•cero hace adquirir a este, salvo pacto 

en contrario, el derecho de e):igir del promitente el 

cumplimiento de dicha obligación. No obstante, el pr·om1tente 

y el estipulante conservan el derect10 de modificar la 

estipulación y aón revocat•la ''mientra~ el tet·cero no haya 

mani testado su voluntnd de querer apt·ovecharla", de .:\Cuerdo 

con lo di spues:.to por el numeral 1871 del Código C1vi 1. 

Por nuestra parte, consideramos que la teoria a 

que aludimos, no es suficiente como p.;i;r~ poder expli<:ar la 

natur·aleza JL:ridica del Crédito Documentat•io, en virtud de 

que, fund~ndonos en lo previsto por el articulo 1869 del 

Código Civil, que señala que en la est1pulac1ón a favor de 

tercero. el promiten?:.a, S.:\lvo pelete en c:ont1•ar10, queda -

1601 lbid ... 

1611 Cit•do por JCllG!: J>\;;r,¡¡¡,'\ GliAF, Op. Cit. Plq, 140, 
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obligado c:on el estipulanto y e.en el benefir.;1.J.1·10, e;;: deci1·, 

que una vez que éste 3.Cepte la carte1 doc:umantar1a di.:? cr·édito 

Y que conoce la existencia de un Créd1to Ooc:wnenterio a 5LI 

favor, el banco emisor queda obligado ante él, y conforme a 

la teoria que venimos comentando, no es posible e~pl1car la 

existencia del Crédito Document"'rio Revoc.ablP. 1 toda ve-: q•.le 

en estd cl~se de crédito encontraremos que na se est~blec:e 

nin9~m vinculo juridico entre el banco (prom1tente) y el 

vendedor-benef1ciario <tercero>, por lo tanto, no sigue el 

lineamiento general de l• ast1pulación a favot• del tercero, 

debido a que en esta, el promi tente Tor•zosamente queda 

obligado con el tercero y en el crédito revoc:able asa 

&ituación no ._e pres:;enta, n1 t.?.mpoco podrla el tercero, 

este crédito, exigir al banco emifior el cumplimiento del 

contrato, en virtud de que el crédito revocable, como su 

nombre lo indica, puede ser modificado o cancelado sin 

previo a.viso al benef1c:1ar10 y de conformidad con lo 

··~tilblacido por el ilrticulo 1871 del Códi90 Civi 1, una vez 

qu~ la. estipulación a favor del tercero ha sido aceptada por 

átote, no podrA ser revocada. 

Igualmente podri•mos señalar que, por lo que se 

refiere ~l Cr~dito DocL1ment~1·10 Irt•evocabl~, la obligación 

d&l bnnc:o emisor se desprende del contrato de compraventa 

contra documentos celebrado sintre el,vendedor-benefic:iario y 

el coffiprador-•c:rad1tado, e» d~cir, que en el crédito 

irrevocable las obligaciones del banco emisor no nacen de 

una ostipulaciOn a favor de tercero, sino que se derivan 



del contrato de compraventa contra documentos, como es de 

c:olegirae. 

Por último Al hablar de la teoría del Crédito 

Oocumentat"'io como 1.1n negocio plurilater~l, hemos de 

considerar que es la que más se apega a este; no obstanta, 

es criticada por los tratadistas de primer orden, pero, 

repetimos, a nuestro parecer es la que se mantiene firme en 

su posición de §il:!r el origen mas cercano del Crédito 

Ooc:umentar-10. En este orden, señalaremos que el tratadista 

Massineo (62>, expone esta teoría y expre»a qua el negocio 

plurilateral es aqual en el qua int~rvLen~n mas de dos 

partes, las cu•les tlEmen intereses distintos entre 5'i y 

contrapuestos, formando un nec;ioc.:io unit.:irio 1nterdependiente 

y en el que es necesaria el acuerdo de volunto:\des de las. 

partes entre si, pero no el acuerdo de todas las partes en 

todas las relaciones que de él derivan. 

hac:er 

Por l•.- refle>:iones que anteceden, trata1~emos de 

breve análisis ac::et•ca de la instituc:ión que 

estudiamos como un negocio de car·~cter plur•ilateral: 

cuando menos tres partes, qu~ ~an, el cornprador-ac:l'edi tacto, 

el vendedar-benefic:iar10 y el banco emisor. 

2.- SLt5 intereses son distintos entre si y --

1621 Citado por JlJlllE BI~ GIW". f4!. m. P;g. HB. 
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contrapuestos¡, es decir, al compr~ador-a.cr<edi tado, desea 

obtenar 11>-iactoamente 

vendedor-beneficiario 

la 

y 

me1•cancia 

asegurar 

que 

su 

solic:itó 

entrega. 

vendedor-benefic:i•rio, desea obtener al P•go de 

al 

El 

dicha 

m9rcanc1• an forma puntual y •egura. La forma de llevar a 

cabo lo anterior se logra con la intervención de un banco, 

solvente y de buena reputación, que cumple con &u función 

otor9ando el crédito y coordinando la operación, pet"o a su 

vez, éste quedará obligado sn forma distintoa, tanto con el 

vand•dor-bene"ficiario, como con el comprador-acreditado, y 

as1m1smo, recibirá lo» gastos de maneJo de cuenta y 

c:omiaione& necesarias para la nagoc:iación del crédito; por 

lo ti\nto, podamos afirmar 

comprudor-acreditado, sen 

que les 

uno a; 

interes¡es 

les 

del 

dlOl 

vendedor-beneficiario •on distinto• a los da aqual, y los 

del bi1.nco emhior, a su vez, difiorsn· de les dos anterior"1S. 

3.- Entre las tres partww que intarvienen en 

al Crédito Oocumvntario, sa forma un negocio unitario, en 

virtud d• que como •• ve, sus intereaes estan intimamente 

vinculado• entre si. 

4.- En ests crédito, todas las parte& se 

encuentran vinculada• voluntariamente, sin embargo, al 

intar~s en el ne9ocio de cada uno es diferente, aunque 

ewiste ~n nexo jurtdico que lo~ uno. 

~.- CLASES DE CREDITO DOCUMENTARIO. Es men&ster 

destiilcar que, en principio, los Créditos Doc:umentarios 

deberán ser revocables o irrevocoblas¡ -los cuales aunados 
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& la~ variante• que el crédito pueda presentar, como lo 

vienen a war el crédito notificado, lil confirmado, el 

revolvente, al no revolvente, a la vista, de aceptación, 

intran&ferible, trans1erible-1 haremos pue<a un breve 

análisi& de cada uno de ello& a continuación. 

Daremos principio señalando que el Crédito 

Documentario Revocable es aquel que puede ser cancelado 

modificado de común acuerdo entrst el comprador-acreditado y 

el banco emisor, &in que nea nece&ario para el lo el 

contientimiento dRl vendodor-beneficiario. No~ orienta el 

tratadista Joaquin Rodriguez y Rodrlguez~ diciendo que,"se 

llama irrevocable al crédito comercial concedido sin pactos 

ewp&cialea, de modo que corresponde al acr~ditante el 

derecho de revocar el cr•édito a su arbitrio"(63). Est~mos de 

acuerdo con eate autor, no obs.tante, consideramos mac::, 

adecuado i:?l que en ve:;: de darle al Crédito Documentario 

Revoc•ble el carActer de facultad, ae deberla enfocar esta 

&ituiiilción como un• apertura da crédito que no guarda nincJUnd. 

gar&ntia para el vandedor-benefiCiario y qua en la práctica 

casi no es. utilizado, puesto que el vendedor gen8ralmente 

trata de loqrar el pago da la manera más 9e9ur~ y esta no ew 

\~ forma idónea' además el autor invocado la cede el derecho 

al banco emisor del crédito para cancelarlo y ta roal id--.d 

mue»tr• que debe ser da comün acuerdo con el comprador-acre­

d i tado, pUi:?»to que este, en última 1natancia, podrá e~1yirle 

1b31 lW!1m Y Ror1ua.u, .ltlAWt~. (11. Cit. v.1. n. P~. '15. 
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el cumplimiento dal contrato. 

Al referirlie a dich• cua~t1on, Bauche Garcic.,,diego, 

señala que "los cr~ditos r~vocables, no const1tuyon un 

vinculo juridico definitivo en t. re el banco y el 

beneficiario • En consecuencia, pueden ser modi1icados o 

revoca.do& a.Un sin obligación para el banco de dar aviso al 

beneficiario 11 (64>. A nuestro par.?cer, la op1n1ón del autor 

mencionado ra•pecto del crédito revoc~ble, es más positiva 

que la del tratad1st• Joaquin Rodriguen y Rodrigue::, puesto 

que an,aliza al crQdito revocable, no como una facultad del 

comprador-acred1tado, sino como un crédito que no constituye 

garantia firme para el vendedor-beneficiario. 

Hemos de aclarar, sin ~mbargo, QLti! la 

r•vocabilidad del crédito, solamente podría ser útil en el 

caso de que el vendedor-benaficia.r10 no fuera conoc:1do por 

el comprador-acreditada, o bion, que no tuera persona 

ablvente, •upua&to que di1lcilmenta se presenta en el 

Crédito Documentarlo. Por lo tanto, de9d& el punto de vista 

del vendedor-nenef1ci4rio, ul cr~dito r~~ocablc prc~cnta un3 

minim• 9arAntia d~ paQo, toda VQZ que si se llega a 

modificar o revocar sin previo aviso al vendedor-beneficia-

ria, lo parjudicaria. No obat.ante, cuando el banco 

noti'ficador, autoriz•do pa.t"a negociar, haya recibido alguna 
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documentación, antes de recibir la orden de revocación, esta 

no surtirá e'fecto, por lo que a dicha document•ción ~e 

refiere <65>. 

El Ct•édito Documentarlo t•evocable, no podrá &ar 

confirmado, en virtucJ de que el banco emisor no consent1rA 

en obligarse personalmen.te frente al vendedor-bene-ficiario. 

nt dar instrucciones en ese sent1do a un banco corresponi>al. 

D~ lo antet·ior podemos concluir que esta clase de Crédito 

Oocumentar10, no constituye- vinculo que obl ii:,a 

jurldicamcnte al banco emisor frente al vendedor-beneficia­

rio, ya que rste podria en cualqu1e1• momento ser cancelado o 

modificado sin p1•cvio avisa a este último. 

Por lo que se refiere al Crédito Documentario 

1rr•evoc:able, podemos decir qLte es la opet~i\ciOn que guarda 

una má::im3 gat·~ntia par•a el vendedor-ben~f1ciar10, tod~ vez 

que const1 tuye un comp .... om15o 1rr"enL1nc1able, -nu puede ser 

cancelado- d~ pago por par·to del banco c1ni~or, por lo tanto, 

su modi-ficilc:iOn o cancelación no se podria praseritar a mono'fi 

quo las partes que intervienen en lii operación esten de 

ncuer~do, pr1nc1palml!nt.'-t, <--1 ·.cndo.tlr:ir-h1=>t1Pfic1ario. !Jos dicr~ 

Joaquín Rodrigue;.: Rod1·igun:, que ''el créd i. to 

irrevocable cuando el acredit.ante s~ obliga a mer•tenerlo du-

lb5) lJosos y P~h' Cui.t1nei Fl!b\ivo'i 1 lo<i r.r~1tO'i IJ..)c:u!i'fltarins. Arnculo 2. TraducciOo de RNJ.. 

CEl1\'AHTES AIU'AD<\, IJo, Cl\, P;9, 2b9, 



70 

t"a.ntv cierto plazo" (á6). A nu.:!átro p .. rec:er, la 1rrevocabilidad 

de un Crédito Documentario, ti•n• como eeencta. el hecho ae que 

mediante la cl.iusul• "irrevocable" un el texto oel contt'ato. se 

de al vendedor-banaf1ci•1·10 la max1ma Q~t·•ntia aue e~te crédito 

puada ofrecer con ObJeto d• raciblr el pago an las ccnd1c1ones 

estipulada• y en la definición Que nos da al tr~tad1~tiil. c1taido, 

no explica en realidad su func:1ón. 

Por su p.arta, Jor'Qlf Barrera Gt"af, sostiene un ounto oe 

viwta mAs claro •cerca del Cr•d1to 1,.revoC•ble, al• axponer quo, 

''con al objeto de evitar la cancolac1ón del cr·ed1to ravocable por 

parte del acr·editado, &9 pueda oresentar• la 1rrsvocabil1daa del 

c:ontr.ato, que•• lA formOA •c:tiva de calificar l.a f'Qnunc:1a por 

p•rt& dal •credit•nta an QU f•cultad de cancelílr un crédito'' 

(67>. Sin ctmba.r90, 11sta . tt'Atildl&ta· concuerda con Rodríguez: y 

Rodr1gu•z., al concederle Al c:rodlto ravoc&Dle ol car..\cter de 

fACult•d y, como lo hemos eKpre&ado •nter1ormente este caracter 

de fílC:Ulta.d, provoca un• inse9ur1d•d ce la receoc1ón del p•r;¡o. 

Por lo tanto, el cr&d1to 1rrevocat>l•, •s el Que tiene mayor 

util1:ac:1on "" la d~bldO 

pr1nc1c•lmenta • líl 9aranti• que r•presenta y a l•s enor•mes 

vent•J•• que r'eport•, tanto al compritdor-•crec1tado. como al 

vendti'dOr-bonefic1a.r10 y al banco em1&oq lo5i Ct"i?dltc& 1rre--

1661 ROOWlE! Y ROORJSLEZ, .JlWliJN. ()). Cit. Vol. 11 P.Jq. 94, 

1671 9AARfAA SIW, JIJlSE, C., Cit. Pl9, 119. 
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voc:ables podri#in ser notificados al vendedor-bene1tciario por 

medio de otro banco -banco noti1icador- sin compromiso 

alguno por parte de este para negociarlo<68). 

Continuando con el orden propuesta, tratat·emos 

ahot"'a con el Crédito Documentar10 Notificado1 y en este 

sentido, e>:pr-esaremos que asi mismo, el banco corresponsal 

del emisor, no adquiere nin9Ltna respon&abi l idad con el 

vendedor-beneficia.r10, habida cuanta de que sólo se limita a 

noti1íc:ar la li>:istenciw. de un Crédito Documentar10, no 

obstante, este banco Ge podr• encargar de neqoc:1ar el 

c:redito y de comp,.ob,;w la autenticidad de los documentos y 

la exactitud de laE firma9; cuando sl banco emisor 

encomiende a un banco corresponsal que por cable, telegrama 

o tele><, notifique el c:réd1to, el banc:o emisot• deberá 

envi•r, por conduc:to del banco notificador, el original de 

la car·ta de cr•ed1to al vendedor·-benef1ciario con todag las 

modificaciones ulter•ior·es. 

Se ha de observar que los autores y tratadistas 

mei:ica.nos no han loQrado ponerse de acuerdo acerca de la 

denominación que debe asignársele al crédito notificado. 

A&! 1 el maestro Cervantes Ahumada, lo llama Crédito 

Documentado Simple' por su parte, Jorge Barrera Graf, lo 

llama Crédito Documentarlo de Reembolso; para el autor• 

Bauche GilrCiadiego es simplemente notificado. No ob!:>tante, 

todos los autores concuerdan en que el banco que sólo no- -

C681 Usos y Regla ea.mu Rtlltivos 1 los Crklltos OocUHntir1os. Art, ::S, Triducc1ón de PJll.! .. 

CER'llVl!ES-.11¡¡.Cit.Pig.ló!l. 
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tifica un Crédito Ooc:umentat•io, no adquiere ningU.n 

compromiso Juridico. 

Por lo que se ref iet•e al Crédito Documentario 

Confirmado, debe señalarse que es aquel en que el banco 

corresponsal del emisor, se compromete solidariamente y por 

enca1·90 de éste, a. pagar el importe del c:rédito en sus 

oficinas al vendedor-beneficiario, dent1•0 de los términos y 

condiciones estipuladas en el contrata de apertura de 

crédito; es p09ible que este sea confirmado por un banco 

extranjero, generalmente en los Estados Unidos, Inglaterra, 

Francia o por cualquier otro banco de reconocida reputación 

y solvencia. 

Abunda.ndo en la cL1e~tión, puede decirse que el 

objeto de la confirmación es el de reforzar la 

responsabilidad del banco emic;or y darle una mayor segut"idad 

al vendedor-benefic1ar10, para pod~r t•ecibir el pa~o de la~ 

mercancias vendidas, en virtud de que la confirmación 

c.onsti tuirA para el banco confir1nante un compromiso firme de 

pago. Al rt-<::.p1::H.:to, Jcrti~ B;:i.r1~era Gt•af, nos dice q\.1e 11 el 

crédito documentado confirmado. s6lo se da cuando ett1ste 

irrevocabilidad"C69l; Joaquin Rodriguez y Rodriguez a.firma 

que "para ser conf1rmado un crédito, debe ser 

irrevocable" !70); .:ri ter1os pues, con los que estamos de 

lóll lllmAA GKAF, J!RS!:. Op. Cit. P!9. lll, 

1701 ROOl'IG\U Y R!IORl~.EZ, JO!al!N. \lp, Ci\. 11).., 11 Plg. 9ó, 
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Por su pa.r"te el maestro Ra.Ul Cervantus Ahumad3 es 

claro en su explicación sobre el Crédito Documentario 

confirmado, al decirnos que "habrá un crédito confirmado 

cuando un banco e::tranjero pida a su corresponsal bancario 

en Nueva York, comunicar a un exportador americano que se ha 

abierto a su favor una carta de crédito irt~vocable y pida 

también al banco de Nueva York, preste Qarantia 

<comercialmente llamadi\ conf1rmaciOnl, al crédito" <71). Como 

podemo'li observar, Cer·vantes Ahumada traslada este ejemplo al 

crédito internacional, ámbito en el que más opera el Crédito 

Documentarlo, especialmente el confit·mado. 

Es conveniente observar, en que este tipo de 

crédito, surge una nueva relación jurldica entre el banco 

confirmante y el vendedor-beneficiario, obligándose el 

primero a cumplir solidariamente con el pago o la aceptación 

d9 la letra doc:u1;,entada. 

Se pu~de concluir que dentro de los créditos 

citados anteriormente, los irrevocables confirmados son los 

que ofrecen la mAxima garantia para el vendedor-beneficiario 

pues este siempre tendrá la seguridad de recibir el vai.or dt1 

las mercancias enviadc\s 1 siempre que haya cumplido con los 

requisitos que le impone el comprador: i?>:tranjet~o a través de 

la cat"t'a de crédito. 

mi CERl'AllTES -· AA.l.CIJ. Cit, Plq. 203. 



Ahora llien, toda lnst1tuci6n banc.aria que confirma 

un Crédito Documentario, asume un riesgo y una obligac:10n 

pot~ cuenta de su correfiponsa l, por cuyo concepto cobra una 

comisión de con11rmaci6nt desde el punto de vista qt.te tiene 

el vendedor-beneficiario, en segundo término se encuentra el 

Credito Documentario Irt•evocable no confirmado lo que 

implica que no lleva la qarantia o responsabilidad adicional 

de algun otro banco, no obstante, la pr•Act1ca banca1•ia hace 

QLIQ la institución emisora, solicite algun banco 

corresponsal local que le notifique el crédilo y lo negocie, 

con lo que se evitan dudas por pdrte del vendedor-beneftc1a­

rio respecto de la autenticid-"d de un doc:umonto pr·ovaniE"ntf=~ 

de un banco extranjero que pudiera ser desconocido par.a él. 

Con el objeto da ev1t.ar confusiones que se han 

presenta.do haEta la fecha respecto al crédito confirmado, 

diremos que si un crédito es confirmada, for:osamente deberá 

ser irrevocable, y si el crédito e~ irrevocable, no 

neces¡¡riamente ser"á confirmado. 

Al toca1· el tema del Crédito Oocumentario 

F\evolvente, señalaremos que es aquel oue a pesar de t1aberse 

util1~ado por su valor total, recuper·a su v1oencia. es 

decir, se puede volver a usar. Estos créditos pe1•miten que 

durante su vig&nc1a el baneficiario disponga de su valor 

total v~rias veces, ~~ sea diaria, semanal, o mensualm~nta: 

estos e réditos pL1eden ser acL1mu l ab les a no acLtmu l ab les; y en 

aste orden, e;:presaremos que son acumulables, si el 

vendedor-benefici3ria tiene :!.a intanc1ón de qL1e se pague el 
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total de las digposiciones periódicas autori:adas, aón cuan­

do e'iitas no se eJer::an Gn su opot~tun1dad, podrA utili=ar 

este c1·édito, como lljernplo, en Ct•édito Documentario 

Revalvente y Acumulable por cien millona~ dP. pesos, con 

vigencia a ciento ochenta dias y disponible mensualmente, el 

vendedot•-beneficiario podria ir acumulando este importe y 

utili=ar hasta el último mes hasta seiscientos millones de 

pesos. Por lo que refiere al Crédito Cacumentar10 

Revolvente no Acumulable, en nin9ün caso podria utilizar más 

de cien m1llones de pesos, puesto que la suma del mes 

antet•ior, no utilizada. automáticamente queda cancelada. El 

Crédito Documentar·io no Revolvente es aquel que se extingue 

una vez utilizado. 

En cuanto al Ct"éd1to Documentar•io a la vista 

(documentos contra pago>, aquel ~l cual el 

vandedor-benefic:iat•io, para disponer d~ su importe, emite 

una letra documentada a plazo (a Ltn nt.'.1mero determinado de 

dias vista o di as fecha de embarque), misma que es ac:aptaij,;, 

por el banco emisor al momento de presentar loi;; rlric 1.'rner1to~ 

de embaraue, la cual será pagada hasta SLI v.::ric1iniento. 

Por lo que corresponde al Crédito Documantaria 

Intransferible, debemos mencionar qlte es aquel en el que el 

benefici ... r10 no l:ii:!ne facultades p.ara ctitltO"r suli det•echos a 

un tercero; a contrario o;::ensu, al Cr·édito Doc:um~ntar10 

Transferible, será aquel en el qua el beneficiar·iu tiene 

derHc:ho a cederlo a un tercero, oue se conoce con el nombrf=> 

d" as1gnatario; estos cr•ódi tos pueden trasµas¿orse 
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totalmente a. una sola firma o parcialmente a vat"ias y, para 

efectuar esta transferenc: ia, es necesario que el crédito 

mencione c:lat·amente esta condición de ser transferible. Por• 

tanto deberá recordarse que "un crédito puede ser 

transferible solamente con la autori~aciOn e><presa del banco 

expedidor" (72l. 

Debemos dejar e lar~ la forma de llevar- a cabo la 

transferencia del créditoi 

1.- Cuando sea transferible la totalidad del 

credi to a una sola pet"sona. En este caso, el primer 

beneficiario tlnicamente debe endosar la cart~ a una sola 

persona y de esta forma c:ede los derechos incorporados en el 

documento, al nuevo beneficiario. Al hacer este endoso, 

debara obtener de su banco el conocimiento de firma que 

compruebe la autenticidad de este endoso y, simultáneamente, 

comunicará por escr•ito esta transfet•encia al notific:ador, 

para hacer de su conocimiento est~ situación. 

2.- Cuando la trasferencia se hace a dos o 

más personas. En este caso el priiner oc=neT1c1ario, deberá 

devolver el original de la cart~ de créd1to al not1ficador, 

junto con una carta de instrucc1ones, en la cual se informen 

los nombres de las personas .a las que se tro?.nsfer1rá, en que 

proporc10n a cada una, el porcentaJe de l,:¡ merc:anfa y el 

1721 B!l.C!E GAA!:IADIEGO, ~AAIO. Oo. C1 t. P!g. l!O, 
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precio unitario de la m1sma4 el banco notiticador, a.l 

r·Qcib1r la carta de 1nstt·uccionas y el origin~l de la cat•ta 

de crédito, procederá a elaborar las nuevas cartas de 

crédito a favor de las piirsonas que se le .indiquen -ya no 

podrán ser tr·an§feribles- 1 proc:Rdiendo • notificar al banco 

emi-.or las tram;¡formaciones¡ afee tuadel.S med1.:.nte el envio de 

las copias de las cartas de c1•éd1to; con lo anter•ior, ~l 

banco emisor conoc:et•á las firmas de las personas que 

negociarán laa cartas¡ esta transferencia causa una. comisión 

de apertura. 
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Si\U:l 
r'"Si" !: !<.J 

"~· , n "'- !.rl 

NO DEBE 
füBUOiEGA 

RELACIONES, OBLIGACIONES V 

DERECHOS ENTRE LAS PARTES 

CONTRATANTES 

Debemos destacar. en primer termino, que en el 

Crédito Ooc:umanta1·10 1nterv1n1aron pr'1nc1pa.lmente tre!; pat•te9, 

'iiaber: 1J .- el Comi:iraoor-Acree11tado. 2) .- el Vendedor-

Benefic1ar10. Por lo tanto, laii 

ralac:1ones, obl igac1ones y derechos que surgen ent1•a ca.da una ce 

l.- RELACIONES ENTRE EL COMPRADOR-ACREDITADO Y EL 

VENDEDOR-BENEFICIARIO. Estas partes del Cred1to Doc:umentar10, se 

ligan en un pr1nc1010 a traves del contrato de como1·a .... ·enta. contra 

documentos, lo que s19nit1ca Que al momento ce oue el1os 

eet1oulan la compr•aventa, el vendeC101·-b~nef1c1at•10 1·eau1e1•e al 

c:omprador-ac:redi ta.do que el pac;,o sea real tZ.J.do a traves de Lma 

Sociedad Nacional de Crédito mediante la apertura de un Crédito 

Documentario. 

A>.- Obli9aciones del como1•aoor-acr'e-di-t•OO para 

con el vendeoor-benefic1ario. <En la compraventa.>. En al 

Credito Oocumantario. el comor,;i,dor-ac,.ad1taoo se obl1Qa a pagar 

el precio de las mercanc1a.s a travQs oe un banco so!vente 

mediante la .1pertur.a. de éste. 

De a.cuerdo los l 1neam1entos generales Que re9ulan a 1.:1 

compraventa. la obl19ac1ón de pi1gar el precio en el tiempo. 
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lugar, forma .y modo c:onvenidos es cond1ción principal para 

podet' recibir la cosa vendida. 

El pago del precio lo deber.1. efectuar el banco 

emisor del crédito, se9ün se haya convenido, o sea, mediante 

la aceptación o el pago de la letra documentada, pero en 

ambos casos, este, es tara condicionado a que _el 

vendedor"-beneficiario cumpla con su obliqac10n de entreg.ir 

los doc:L1mentos requeridos. 

8) .- Derechos del comprador-acreditado, frente al 

vendedor-beneficiario. Estos derechos pueden ser ejecutados 

personalmente por el comprador-acreditado si as! lo desea, o 

por especialistas a los que el vendedor-benef iciat•io deberá 

proporcionar las mue5tr~s de las mercancias vendidas. 

Si el comprador-acreditado desea evitar esta 

situai:ión, podrá pactar en el Crédito Document .. "\rio que el 

vendedor-bene'ficiario le envie Jt..mto con los documentos de 

negociación, los certificados de calidad. cantidad o o~so 

necesarios, que son expedidos por la DirecclOn Guneral de 

Normtts de la Secretaria de Comercio y Fomento Industf'ial o 

por las comoañias partic:ular~s legalmente establecidas~ En 

el supuesto de que el vendedor-beneficiario no reciba el 

importe de la mercancía vendida, deberá dit·igirse on primer 

término ei1 contra del banco emisor y en caso de 

incumplimiento de estP., en contra del comprador-acreditado. 

Las acciones quü a continuación se citan pueden ser 

ejercitadas por el comprador-acreditado para la defensa dP. 
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los derechos que se deriven de la c:ompr~vent~ cantr¿, 

documentos. 

En principio la acción rescisoria, ,que viene a ser 

la 11 acci6n mediante la cual se demanda la rescisión del 

contrato con pago de daños y per,juicios", en virtud de que 

el vendedor-benefic1ario haya violado o incumplido con 

alguna obligación, de acuerdo con lo dispuesto por el 

articulo 1949 del Código Civil para el Oistr•ito Federal, que 

previene lo si9uiente: ''La facultad de resolver las 

obligaciones se entiende implic:ita en lc1s reciprocas para el 

caso de qua uno de las obligados no C:L1mpl1ese lo que le 

incumbe." 

El perjudicado podt•á escoger entre ernigir el 

cumplimiento o la resolución de la obligación, con el 

resarcimiento de daños y perJu1cios an ambos casos. Ti?.mbién 

podrá pedir la resolución de la obligación, aun después de 

haber optado par el cumpl im1enta, cuando este resultase 

imposible. 

Consideramos pues que, el resc1nd1r un contrato es 

el dejar· sin efecto una obl1gaci6n contraida en el mismo por 

3lQLIGd c~usa soorev1n1ente. Poi· lo tanto la r~sc1sión vtene 

ser el ''Froced1m1ento dit•igido hacer inetica~ un 

contrato Ya.lidamente r.elebrado. ~·,bligator10 en condiciones 

normal e~ 1 .:1 causa de accidentes e:: ternos suscep t ib 1 es de 

ca.Ltsar un cerjuic10 económlco a algL1no c.J¡¿ los contratantes o 
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a sus acreedores .. <73). La rascición decimos, viene a :;er la 

anL1lac:iOn de un contrato cuando esta ha s;oido afectado en 

Qlguna de sus cláusulas. 

El maestro Ernesto Gutiérre~ y Gon::ález, nos 

señala acerca de la rescisión que ''es un acto juridico 

unilater'al, por el cual se le pone f1n, salvo que la Leey lo 

prohiba, de pleno derecho "ipso iure" -sin necesidcld de 

declaración judicial- ott·o acto, bilater~l. plenamente 

valido, por incumplimiento culpable en aste, imput8ble a 

alguna de las partes" (74). En consecL1enc1a, se ha de 

observar que en nuestro derecha positivo sera preciso que se 

confirme por la parte que incurrió en el hecho ilicito y 

debidamente lo haga sabe1· al que no cumplió, para que, como 

lo señala el autor lnvoc:ado "ipso iure", el contrato se 

invalide. 

Debet•amos advertit•, sin embargo, que no debemos 

contundir las forma5 de nulidad, revocación y resci5ión 1 

pues en el tratamiento de la relación contractual, hay que 

tomar en cuenta las clases de reglas (generales y 

part1cularesi, &clQÚr. acil el t:L1C21stton.::imHmto a tratar. Y en 

este ot·den, el Código Civil par~ el Oist1·1to Federal trata, 

en particular, de la nulidad de lo~ contratos de compt•aven--

!71l DE PINil Wfl.A, Plifríl y DE P!Nii, IW'rB... Dtccil'.Jlario de Derecho. Ed1tori.al Pornla 1 S.A. t1é~tco, 

19Só. Pág. 427. 

t74l WTJERP.EZ V GOOUUZ, ERf.ESTO. Oiridlo de IH cbllgKtooes. Editori¡l Cij1c¡1 S.A. Puebll, Fue,. 

Xéxlco, 1997. F.tq. Mll. 
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ta, mandato, prenda transacc1óni de l,¡, revoca.i:ton con 

referencia a los contr·atos de donac1on y mancato y, de la 

re~c1s1ón dentr~o de la regulac1on oe lo• contratos ce 

comoraventa, at•rendam1ento y tr•ansoorte. 

Observ3mos ahora lo oue se r•efiere a. la Hcc1on de 

Saneamiento cara el caso de Ev1cc1on. En este orden, deoer•emos 

set'falar que habr·A Ev1cc1ón cuanao al compr•aoo,. acr•ec:ll taco se le 

priva en forma total o oarc1al de la mercancía vend10~ por· v11•tuo 

de un derecho de tercero, anterior a la 9n.aJenacton, reci:inoc1da 

en 9entenciil eJecutar1ada. En al Gupuesto de oue el comprador­

a.crechtado se encontrara baJo e•ta •1tuac1on podra t•eclamar• el 

saneamiento, con base en lo establec1~0 oor· el ar•t1culo 212u ael 

Código C1v1l p•r.a el Distr1to Feaeral, el cual sehala.: -"Todo el 

que enajena esta obligado • responder de la evicctón, aunquu nada 

&e haya eKpre'iiado en el contrato"-. 

La Gv1cc1on pues, v1ena &1 iier Ja "Privación dR todo 

parta de la cosa •dquirida por Q} comprador, por sentencia que 

caus• ejecutoria, ltfl r•zOn de algón der•cho ant•rtor l~ 

adquisición" C75>. Por lo tanto, c:onsider·amo1i aue l"' eY1cc:10n 

prac:1samonte la pr1vac1ón sufrida por el comprador 

~u pacifica posesión de cosa adou1r1aa, pues la 

cláusula de ev1cc16n viene 1mponor .;.l venOGOor la obl i-
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9ac16n de defender dicha. poses1on y de qa1•ant1;:at•1a meo1ani;e el. 

saneamiento, cuando la defensa 1•esulta 1nef1ca~. 

En cuanto a la qarantia ae 1:a ev1cc1ón. se iiel"\ala: -"No 

basta que el vendedor hayA •ntre9ado al comprador la libre 

po~••iOn da la coa.a vendida; a5 preciBo también que enta pose~ión 

sea duradera. Si, un tareero hace reconocer en ju~ticia &u 

derecho •obr• l& ca••• y despoJil al comprador, es decir, sa l.a. 

quita •n totalidad a en parte, •l vandador esta oblioado a ir •n 

auKilio del ca.prador, y, si no ha podido impedir la evicci6n, 

reparar las con•acuenci••, tndamnizAndol•I asa •s la oblioacton 

d• Qarantla"- (7ó>. 

En nu••tro Oerecno pos1t1vo. todo lo 1•el.at1vo a los 

caso• de av1cc1ón se encuentr• t'&iQUl•ao en lo& articui.os, d&l 

2119 &l 2162, dal Cód1qo C1v1l pa1·tl ~1 lhutr1to Fedet•111. En el 

ca.so concreto d• l• Acc1on de Sane.am1enco en 1• Ev1cc1on. al 

ma.e•tro Gutuh·re: y Gonzalez, nos 01ce, en primer lu¡;.&u·, lo 

aigui11nte1 1'P•r• aue ~11 de la evicc1on, se pt·ac1saa 

1.- Que h•Y• tr&n~mLQlOn dQl dom1n10 de una co&at 

2.- Que ha.ya. Ju1c10 s'19u1do contra el •dqu1rente ae ella¡ 

3.- Qua lo 51Q• la oarson• que tenga scbr-e la cosa un dere-

cho anterior A la tran~m1so1on de la m1~mat o 01en que se 

haya. sv9u1do cor el •dau1renta contra la oersontl aue 

tenQA la poues1on de la ces•. 
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4.- Que eKista sentencia dictada en ese juicioi 

5.- Ql.te en esa Sentencia se condene al adquirente a 

entregar la cosa al actor en el juicio' o se declare 

improcedente la demanda del adquirente:; 

6.- Que la Sentencia. cause ejecutoria" <77>. 

Serán pues los elementos anot~dos anteriormente, 

los que se requieren para que se pueda dar el caso de 

saneamiento y evicc1ón. Consideramos importante, el destacar 

lo que nos dice el tratadista Osear Vazque= del Mercado, al 

referirse al problema de la garant[a de evicción 

saneamiento: "Junto la 9arant1a de evicción, nos 

encontramos con la garantla de saneamiento, es decir, la 

acción que tiene el comprador para e::lgir al vendedor en 

caao de vicios de la cosa. Esta garantia tiene una 

limitación en el tiempo, ya que el Código de Comercio obliga 

al comprador a e.1ercer la acción dentro de periódo 

perentorio despu~s de recibidas la~ mercAnclas. El comprador 

debe de reclamar al vendedor, por escrito, la falta de 

c~lidad o cantidad de ellas en cinco dias o dentro de 

treinta dias por causa de vicios internos, so pena de perder 

sus derechos contra el vendedor, asi lo establece el 

articulo 383 del Cód1qo de Comercio. En li:c\ Ley 

Navegación, articulo 22:1, se establece que el compri.\dor 4uc 

reciba las cosas empacadas, puedo reclamar dentro da los 

ocno dias" <78). 

1771 SUTIE:Rr.EZ Y 6()1ZALEZ1 EñrE.STO. Otrecho de h!> obli9acionK. O!;>. C1t. PAQ. óó9. 

178l VAZQl.EZ DEL f'l.ERCAOO, OSt:.R. Contratos !'\eruntilff, Ed1tor\al Porroa, S.A •• Nxlco 1%~. F~q. 150. 
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Al reú:-r1rnos a las Acciones Redh ibi torias y 

auanttminoris, ~1guiendo la secuencia de nuestro estudi,o, 

deberemos sePlalar que si la mercancía vendida tuviere 

defectos ocultos, el vendedor-beneficiario deberá re5>ponl..ler• 

por su saneamiento, El comprador-acred1tado, ejercitando li' 

acción redhibitoria, podrA eJdgir l.;i. rescisión del contrato 

c:on p.:..go de daños y Perju1ci.os, conforme a los articulas 

2142 y 2144 de nuestro Codigo Civil, igualmente, los mismos 

articules esta.blec:en 1~ poG1bilidad de ejercitar la ac:cion 

Quantiminoris o de reducciOn del precio de las mtlrcancias 1 

también por defectos ocultos. En este orden de ideas, 

literalmente, nos dicen los citados articules lo siguiente: 

Articulo 2142.- En los contratos conmutativos, el 

enetjenante este\ obligado al :;anea.miento por los defectos 

ocultos de la cosa enajenada que la haga impropia. para los 

usos a que se la destina, o que disminuyen de tal modo est€ 

uso, que al haberlo conoc1do el adquirente no hubie~e hecho 

la a.dquieición o habria dado menos precio por la cosa. 

Articulo 2144.- En los caso~ del articulo 2142, 

puede el adquirente el<ígir la rescisión del contrato y el 

-Pago de ros-- gastos- que por_ e_l_ hub~~re hecho~ o que se lt..­

rebaje una cantidad proporcionacJa del prec.io, a Juicio de 

peri tos. 

La Acción Redhibltoria, señala al. D.uti:ir R~fc1.el de 

Pina, es 11 la rec:onocida'_a1 'Comprador' para pedir lé\ t .. ~si::isión 

del contr·ato de compraventa y el pago de loo;, 
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,~sto5 que por el hubiere t1echo, o qu~ se rebaje una 

cantidad proporc:ionada del pr~c10 con fundamento en los 

dsfectcs o vicios ocultos de la c:nsa adquirid.;.¡" <79). Y en 

cuanto a la Acción Est1mata1•1a o Qu~ntim1noris, nos ilust1·a 

el maestro Eduardo Palla1·es en los térmtnoe siguientesi ''Se 

funda en el derecho q1..1e la LJ?y concede al comprador para 

exigir al vendedor la d1sm1nución del precio, si en la cosa 

ha.y defectos o vicios ocultos o tiene una e):tension menot' 

que la estipulada. Se d1st1n~ue de la Acción Redhibitoria 

que tamb1en pr·ot.:.eúe ..:-n 

esta ultima tiene por 

contrato de comp1·aventa 

perJuicios"(8(l). E~ pues, 

la• ffil ::.1T • .lS c1rcunsteincia• por 

objeto e>:19ir la resolución 

el pci90 de los daños 

la que compete al compro.dar 

Ql\9 

del 

y 

o a 

otro adquirente por titulo oneroso con el fin de que el 

veridedor otro tr·ansm1sor, redu~ca el precio o 

est1mdc1ón, 3 causa de lo~ defectos o los vicios 

oculto5 d~ la cosa recib1da. 

la 

2.- RELACIONES ENTRE EL COMPRADOR-ACREDITADO V EL 

BANCO EMISOR. Podt>mos decir en primer lugar que, esta 

relación surCje en el momento en el ciue se celebra el 

contrato de apertura de Crédito Dacumentar10. 

La relación entre estas dos p .. 11•tes se encuentra 

regulada por Lln negocio de carácter contractual, lo que 

17'11 ll€ PJM, RU'AEL Y ll€ PJtlA VAAA, PNAEL ~. Cit. Plg. l:J. 

leOl FAt.L.MtS, r:m.oo. Dicc100.1r10 <le Derteho F"rcceul Civil. E'dit:iri¡l forrt'.l.1, S.A •• /'léxico tirab. 

Plg. 43. 
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$1gnif1c.a que el comprado1·-acreo1taao es acreeoor al igual que el 

banco hasta QU& el contrato haya s1ao cumpl 100. Ueo~mos asentar 

que entre estas dos partes se eiítatllecs un-. t"elac1on da manoato 

en el momento en que acueroe al comprador-•cred1tado lmanoante). 

ante el banco (mandata1•10), Que se obliga a s1tua1· un Credito 

Documentar10 a favor· del vendedor-oenef1cia1·10, no obstante como 

se h• expresaoo esta relac1on no oodra cubl'lt' otros aspectos del 

Crédito Documant.a.r10 1 pero debe reconocer·~e oue en lil rela.c16n 

establecida entre el comprador-acreditado y el canco em1:tor, 

afectivamente se establece un mandato. 

LAS obl1gac:1ones del comprador-acred1tado cara con el 

banco emisor, sonz 1>.- Frov1sión de fondos~ 2J.- Paqo de 

Comisiones, Gastos e lntereiies1 y; 3>.- P~go oe Com1s1one~ Qot• 

Confirmación. An .. 11camos oues, cada un,:1. ae ellas. 

Provisión de Fondea.- DQ .>.cuerdo a lo est1oul.ado oor el 

articulo 113 de la Ley Gene1•al dQ Inst1tuc1one~ ae C1•edito y 

Or9•n1zac1ones Au>et.liarea. el comprador-acred1tado, tiene la 

obligación dff h.acer l.a oportuna pr~v1s1on de fonaos (81J. En el 

caso de que el comcJr.ador-•ct•editado no cumpla con esaa. obl19ación 

y ~• tr.ata dQ un crédito i1·revocaole, el vendeoor-bener1c1~1·10 no 

lOll '*'< reo1 hlOI 1 11 1.f1 606"- OC ~lllWMS Y li:TIYIMJ:{5 ~llLIA'f5 OC Cf;ElllD. Articulo 

TriWllitorio. Dfro9• 11 Lry d1 ll DI M:fO de 1941 1 \L.f)' 61nfr¡l Ot ln1titucu:N1 de Crfd1tc y OrQJ/\IUtlCllH 

"'dliiml. 
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se verá afectado. A ¿se resoecto el maestr•o, Jorge Burrera 

Graf, opina, ''Si la provisiOn hecha no resultase suficiente, 

el comprador-acreditado, deberá restituir al b~nco la 

cantidad que este haya pagado al vendedor-benef iciar10, en 

cumplimiento al contrato de ~per•hwa de crédito" (82). 

Consideramos que la oportuna provisión de fondos, viene a 

ser la garantta m~s firma y ader.uad.i QL1e el banco puada 

tener para ase9urar el pago del crédito otorgado a favor del 

vendedor-benef1ciat•io. 

Pago de Com1s1ones, Gastos e Intereses. Otra de 

las obli9aciones del comprador-acredita.do es la de cumplir 

con el banco emisor, en lo que respecta al pago de gastos y 

comisiones por concepto de la apertura del Crédito 

Documentario, pues el contrato que ampar'a esta operación 

oneroso por naturaleza, asimismo deberá también pa9ar los 

intereses relativos las cantidades que le 1ueron 

proporcionadas por el emisor en c:umpl1m1ent;o del contrato de 

apertura del crédito. 

Pago de Comisión por Confirmac.tón. También en el 

caso de que el Crédito Documentario sea confirmado por un 

banco corrE?sponsal del banco emisor, el que confirma cobrará 

una comisión por hacerlo, que debe ser pagada por el 

comp,.ador-acrf:c'di tado. 

1621 llAARERA GAAF, Jtl<OC. 11p, m. pj1• 114, 



En cuanto a los derechos d~l ccmprador-acred1tado 

frente al banco emisor, e~q..lt"esaremos que consiste en la 

facultad de exigir a este el cumplimiento de la obligación. 

En est:e orden de ideas debemos señalar que de acuerdo a lo 

dispuesto por la derogada Ley de Instituciones de Crédito y 

Organizaciones Au>tiliares "el contt'ato de apertura de 

crédito será t 1 tul o ejecutivo para e><191r el 

cumplimiento" (83), de tal manera que podrá el 

comprador-acred1tado e>:1gir al banc.o emi$Or el c.umpliiniento 

del contrato. Si la apertura del Créd1 to Ooc:L•mentario fuel?e 

revocable, o sea, que no existiese n1ngun vinculo juridico 

entre el banco emisor y el vendedor-beneficiario, el banco 

no se liberará de la obligación de cumplir con el contrato, 

en virtud de encontrarse ligado por este con el 

comprador-iacreditado. 

Por otro lado entre las obl igac1ones del banco 

emisor pat~a c:on el comprador-acreditado, encontramos en 

primer término la de verlficar los documentos; asi, antes de 

cubrir el crédito al vendedor·-beneficiario, el emisor debet·á 

verificar la conc:ordanc1a de los documentos de acuerdo a lo 

que se haya estipulado en el contrato de apertura de 

crédito, el CLtal, a su ve:, se basa en las instrucc1ones que 

dió el compr .. ,dot'-acr·edi tado el momento de sol 11:1 tar la 

eMpediciOn del citado contrato. De acuerdo con lo ant~r1or, 

11131 Nos ,,.¡11001 1 11 LEY rEER1<. T.€ 006!\HIZACllJiES i llCTIVlllAJJES UJllLIAliES T.€ crfdito, Articulo 

s19undo Transitorio, 
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se efectuara el cago o la •caotac16n dei la letra oocument.s.da: por 

lo tanto, al banco em1war tiene la obl1¡;i.ac1ón de paqa1• a aceotar 

la letra documentada por el orec10 ce las merc:ancia9 y ce 

eJecutar in s t rucc: 1 enes del comoraoor-acred 1 t:ado, en 

c:umpl1miento del contr.ato de •PQrtur• ae Cl'édito úocumentar10. 

Rliisoacto d11 lo •ntar1ormente Ber'li1.laao. el at•ticulo 7 de 

loa Usos y Reglas Un1tormg.,¡ los Credi tos 

Documentario&, estlilbl•c" aue "lo!iii banco& aeoerán ,;rn.amlnar• lo5 

documentos p•ra as&Qurarge da que los teJ<tD& asten correcto&" 

<B4>. No ob•t•nte, la Ley Ganer.al de tnst1tuc1onas; de C1·ea1to y 

Or9i1.n1z.acionas Aux1l1•res, cart. 113), l1oeraoa al oanco da toda 

respons•b1lidad, •l e11tablecer que "n1 el banco n1 

c:orretoponso.ales sari.a.n l'li'iDOnsables de l• valioez de 

sus 

lo~ 

doc:umentoa•• <8:5). En el otro sentido, es dec:ir, los derec:hos dal 

banc:o emisor 1renta a.1 cómpraaot• .a.cr'eoitaao, tanamos an primer 

lugar" el de obtener 9ar•ntiu;q G.et'r.1.lar&mos oues, c:iue con e! 

obJ11to de evita.r al riauoo oa pa.gar .al v11na&dor-oenet1c:ia.rio un,a. 

ca..ntidad d11 dinero Que con post11rior1aa.d se ht dif ic:u!te 

recuperar por pa.rt& d4ill compraaor-acredit.a.do, 4ill Gtm1sor ouede 

.. 1 pa.90 d& 

medi•nte l.a. oportun• provisión 

1941 CEJ;l'IMTES lü.IWlll, MU.. ~. Cit. PI<¡. lb9, 

l& 

de 

s;19u1•nte ma.nera1 .a.1.­

fondo&. y¡ b >. - c:onso ti tu-

tia) Jrbl rftitilOli 1 l1 Lty Gentr•l di Org.lnu1C1cnn y Actlv1""" Au11li•m d1 Crédito. ArtJculo Hquncla 

Trwttorio. 
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yendo una prenda sobre las mercancia.s, q1.1e se podr~ f?Jecutar 

si el compl"'ador acreditado ne cumple con su obligac:1on. 

3.- RELACION ENTRE EL VENDEDOR-BENEFICIARIO 'f EL 

BANCO EMISOR. Esta rwlación nace en el momento en que el 

banco emisor notifica, a través de una carta de crédito, que 

se ha abierto un Crédito Documentario a favor del 

vendedor-benefici .. rio, lo que le da a conocer los términos 

bajo los que fue pactado el crédito. 

Las relaciones juridic:c:?is que se establecen entre 

astas dos partes, derivan de la cl~Ge de Crédito 

Documentario estipulado entre el comprador ~creditado y el 

banco emisor. Debemos destacar que, en el caso de que el 

crédito sea revocable, no se establece ningún vinculo 

juridico, por lo tanto, el banco emisor no se encuentra 

comprometido con el vendedor-beneficiario. F'or otra parte, 

Si se trMta de un crédito irrevocable, si se establece un 

juridico entrlil el banco emisor y él 

vendedor-benef1ciario, en virtud di:? qut:> ..,Ur!)~, por parte! de 

aquel, un compromiso 1rrevocabl~ de pago y, en caso de que 

el crédito sea también confirmado, nacerá una nueva relación 

juridica, toda vez que el banco confirmante se hará 

solidariamente responsable de efectuar 

aceptación de las letras documentadas. 

el pago o la 

La obligaciOn del banco emisor para con el 

vendedor-benef1c:iario viene ser• primordialmente, la de 

conceder el crédito; y esta obligación se encuentra cond1-
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c1onae1a, en primer término, .i que el venoeooP-benefic1ar10 cumoJ..a 

con la. entrega. de loa documento!ii, de acuerdo con lo e11t1oul•do en 

la carta de crédito y, an segunoo ter•m1no a que se trate ae un 

Crédito Oocumentario Irrevoce1.ole. 

Debamos r•esaltar, a•im1smo, Que en el c~so de cue el 

vendedor-oenefic1ar10 oroced1er• con dolo, el t>anca emisor, podra 

negar al pago o la ac:eptac1ón de los documentos. En el caso de 

que el Crédito Documentar10 1ue•e revocaola. el banco podr·:i. 

liberarse del cumpl1miento da la obl19ac1on, ce comun acueroo con 

vl comprador-ac:red L tado. 

Cuando hablamos de los oerechos del oanco em1-=or• 11•ente 

al vendedor-t1onefic1ar10, hemos de des.tacar que, en orimer• lu9ar, 

estar.a. al de eidgír los documentos. Si el em1=>01• na los 1·ec1be 

en la forma previamente estipulada, podrá r•ehu~•r• el oaqc o la 

aceptación de la letra documentada, lo qua sic;,n1f1ca oue el banco 

ami•Dr tiene derecho de a;ng1r al vendedor-benef1c1a1•10. la 

presentación de estos en forma correcta, fin de pode!' 

a><am1narlos par• deter"m1nar ra:::onL'blemente su veracidad. 

Por lo que se refiere .i. l ais a.ce iones ce nul 1dad 

enr1quacim1Einto, reQp~ct1vci0.mE:>nte, ttl mae~tr•o Bar·rer•a Grat, 

comRnta lo ~i9u1ente ''La acc1ón do nul1oad puece h~cerse ~•Jer·. y 

esta es la causa m~s 1r•ec:uente, por• error·es crei .a.ct•.::001 to)nte i:m el 

eaamen de los aocumentos. o bten por el oolo dl!l 

beneficiario, consistente p1·e~ent~r·le aocumento~ tc:.isos 

o con f 1 rmas 1als1f1c"'oas. La nulidad ocl1ga. •l 

b11nefic:iar10 a 1•e:.t1 tuu· lo ,.ec1b1do con acceso-
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1··1os" <86). Y en cuanto al enriquecimiento, comentil, "La 

.acción de &nt"iquecimiento procede cuando el acreditante paga 

al beneficiario, sin que entre este y ~l comprado1~ haya 

eHistido una relación suficiente de la . que derive al 

beneficiario el derecho de obtener el pa90" (87>. 

4.- OBLIGACIONES Y DERECHOS ENTRE LAS PARTES 

CONTRATANTES. De acuerdo al orden propuesto nuestro 

estudio, estudiaremos ahora los obligaciones 

vendedor-beneficiario, para con el comprador-acreditado. En 

primer término, tenemos la de entregat" las mercancías; el 

vendedor deberá cumplir con su entrega en las condiciones 

estipuladas en el contrato de compraventa y responderá de 

los vicios ocultos; deberemos advertir as1m1smo que en la 

compraventa contra documentos, como un contrato mercantil, 

no es necesario que la cosa sea entregada en alguna de las 

tres formas ast1puladas en el at·ticulo 2284 del Códtgo Civil 

para el 01stri to Federal, como son la &ntr·e9a r&ml, la 

jurídica o l~ virtual, en virtud de que el Derecho 

Mercantil la cosa ser.i entregada en cumplimiento de la 

obligación por· parte del vendedo,.-beneficiario que surge en 

la celebración de la compraventa. 

En lo que concierne a los der~chos del 

vendedor-beneficiario, frente al campt•ador-acreditada, S<:. 

encuent.ran los de obtener el pago dei precio de las mercan-k 

IBbl ll/JiREAA GN'I', J(ll!;t. Op, Cit. P¡g. 100. 

'871 Jbidea. 



95 

cias; este derecho se manifiesta en' cualesquiera de las dos 

formas utilizadas par'a la concesión del Crédito 

Documentario, ya sea documentos contra pago o documentos 

contra ac:eptac1ón deberá efectuarse través de una 

institución bancaria de reconocida solvencia y el derecho 

de la acción rescisoria, con paga de daños y perjuicios¡ el 

vendedor-beneficiario, t 1enc:- derecho a esta acción 

rescisoria para exigir al comprador el cumplimiento de su 

obligación de pügar el precio, con base en lo dispuesto por 

el articulo 2300 del Código Civil para el D1stt"'ito Federal, 

que establece lo siguiente: "La falta del pago del precio da 

derecho P•ra pedir la rescisión del contrato, aLtnque la 

venta se ha.ya hecho a plazo, pero si la cosa ha sido 

enejenada a un tareero, se observará lo dispuesto en los 

articules 1950 y 1951". 

Al tratar de las abl igaciones del 

vendedor-beneficiario, para con el banco emisor, deberemos 

señalar que entre estas eGtara la 

documentos, esta es 

de entregar los 

del 

vendedor, a 11n de obtener el pago o la aceptación de la 

letra documentada y deberá cumplir3e conforme a lo pactado 

en la carta de crédito. Y en cuanto a los derechos del 

verldedor-bcnefici~t·io ft•ent~ al banco emisor, tenemos las 

acc: iones de cump l Lm1ento de contr'"'to y la 

respectivamente. 

cambi.;:1r1.a, 

En la acción de cumplimiento de co11trilto, si el 

crédito es it•ravacable, le cor•responda ~l 

vendedar--benefic1ar10, la que proteje su derec:tia a g:o;:..-,1• del 



c:rea1to abierto a. su favor. En el supuesto de que el r:rec1to sea. 

conf1rma.do, med1•nte esta m1wma •cc1on. el vendeoot'-beneiic1ar10, 

peora e:<191r •l banco confir•mante el cumplimiento de 14 

obligación, pues como se h• expt'lls•ao con •nter1or1aaa, el 

contrato de acertur• ae créaito ser~ tttu!o e1ecut1vo para ex1911• 

su cump l 1miento (88>. Por lo que se refiet•s la -.ccion 

cambiar1a, si el banco 1tm1sor •cePt• la letra documentaoa por 

liPncontr.o1.ra& .al corriente todos Jos documentos pr'esenta.dos cor eJ 

vandedor-ben1tfici•rio, este podra rec:l.am•r• camclat·1amli!nte el pago 

del titulo d1t crédito, por 111 importe qua ii&fiala. 

11181 t1:!s rNitl'°' i li LEY W01i. DE !Jlf.\MJZACICJES Y M:TIVllWG MILl!ff:S DE lliED!TO. Articulo 1"9'1'dc 

Trltlutorto. , 
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PRIMERA.- Debemos concluir que el Crédito 

Documentario, reviste una función económica de vital 

importancia, toda vez que, por medio del mismo, sa ha venido 

a facilitar de man&ra crer:iente el comet"cio, principalmente 

en lo r&fer•ente al comercio ¿xter•ior, pues este servicio 

banca.ria se ha visto incrementado a partir de la segunda 

guerra mundial al surgir una nueva etapa de 

industriali=aciÓn y de creación de grandes sociedaddes 

extranjeras en nuestro país, lo que t1·ajc como conspcuencia 

un gran aumento en las operaciones internacionales de 

crédito. 

SEGUNDA.- Podemos afit•mar que la lnstituc16n qua 

hemos estudiado debe considerarse en términos económicos, 

como un instrumento que facilita el pago de una oper,:lción de 

compt·aventa contra documentos y como un au}: i l io al vundedor 

para reducir al mínimo las demoras, 9a5tos y otras 

circunstancia¡¡ comunes en las ventas tanto al interior como 

.31 P)~terior. 

TE~CERA.- Concluimo~ en que el Crédito 

Oocumentario tiene como función principill que el comprador 

pueda disponer de recursos pat•a paqar las mercancías 

adqu1rid8s. a6n ante~ de recibirla~, y que el vendedor pueda 

recibir SLt impor~t:e en c1..1anto las haya entreQado, sin tener 

que esperar a que el comprador las hay.a 1·ec1bido 

materialmente, siendo necesar10 para q1..1e se de esta cir--



cunscancia aue se cumolan los requ1s1tos DaJo 1os c:uales se 

establec10 el contrato de apertura do cred1to. 

CUARTA.- Es de cona1oet·arse Que los Usos y Re9J.as 

Uni"formeii Relat1voa a los Ct•ed1tos Ooc:umentar•10• son en la 

actualidad or"oenami~ntos da uso lntenso y necesario la 

nm9oc1acion ce dichos créditos. No oostante. aun talta muc:no oor 

reglamentar para dar caruc:ter obl 1gator10 a nivel 1ntern01ic1.::inal .a 

los ordenamiento'"' que reguJ.an a esta 1nst1tuc:1ón. 

QUINTA.- Puede advertirse que pesar ce la enorme 

importancia que las prácticas comerc:iales modernas han otorqaao 

al Crédito Oocumantar10, nuestro De recrio fos1 t lvo carece oe 

di&posiciones vigentes para regulat·lo, poi· lo que es de 

primordial 1mportanc1a contar• con una reglamentacion Juridica más 

completa, lo que podría lleva1••e a cabo tomando como case a las 

ya mencionado• Usos .v Reglas Unitormes f;eJ.at1vos a los C.reditos 

Documentarioa. 

SEXTA.- Es importante nacer notar aue este instrumento 

ha propiciado el comerc:io entr·e empresas de capac1oades 

filconómica.s divet•sas, pues con este tipo de credito una empr•esa 

potencialment~ fuerte. ouede entablar t•el~c1one~ com~rc:tales con 

una &mpresa econom1camente dGb1l, ya que al t1nal no ser·a esta la 

que respond~ por el pago del imoor·te de 1a ooerac1cn. sino una 

Sociedad Nacional de Crédito aue fung1ra como a~aJ del c:ompr·aaor·. 

previo el otor9amiento da las 9arant1as necesarias. 
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SEF'T!MA.- Esta institución na orovocado grana es 

controvers1as en los 01st1n'to» pauH!S pues a pesar oe contar con 

reglamG"ntac1one• comerc:1ales y t>anc:ar1as JTiode1·nas, ocas1on oe 

los Créditos Documentar1os aún no se ha podido un1forma1• un 

criterio Qeneralmente a.ceptado. 

OCTAVA. - F'odemo» af irm.l..t' que afa1•tunadamente en 11a:uco, 

nu&stros SH6t2ma~ bancar1oia •e encuentran a la altura de loa 

mejores • nivel interna.c1on•l y on las neqoc1ac1ones lo• 

Crédito'ii Occumentar1os han loc;:iraoo en !lu ma.yoria resolver i.06 

problemas JUrldic::ov que e•t.a. inst1tuc16n plantea implantando 

su•temas que a pesar· di! no tener car•ácte1• ce obl 1qator1os, sirven 

de ayuda a pequeNas inst1tuc1ones de crédito en desarrollo. 

NOVENA.- A pesar del UiiO intenso oe este tioo de 

crE!dito~ aún prevalecen q1·andes. con1us1ones al respecto tiienClo 

por ello necesa1•10, que la oanca defina lo~ c1•1ter1os 

inJ:erpretaciones que deban gequ1rse par•a un11ormarloi> a nivel 

general. Sin embargo, debamos adm1 t ir que e¡t uoten Soc. ieoades 

Nacion.ales da Crédito, que eacalente 

interpre'toc:.1.ór. t.:-.nto de los U6os y ReQl.:i.s Lln1fot•mes F.elat1vos a 

los Créditos Oocumentario'i> como Clal HBC ae la• Carta.e Comerc1,¡.Les 

de Cr~dito, princ1pale» fuentes sobre las que ooera el Crédito 

Documentario y las cartas expad1dif.s con motivo oe la concesión de 

cgte. 

DECIMA.- En la actualidad, e&te 

considerado como 

marcan ti l 

instrumento 

util1:.acion 

esencial 

marcha 

tipo oe c1·~d1to es 

en el trilifico 

paralelamente al 
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incremento del comercio dentro y fuera del pa{s, por_ ello. 

es necesario que la banca meHic:ana eiite al tanto de ellp, 

aplic:~ndo sistemas modernos en beneficio del 

nac:ion.;\l. 

c:omerc:io 

DECIMA PRIMERA.- Es de capital importancia que con 

el fin de facilitar el transporte de mercancia y con ellP 

lcQrar una ma)1or agilidad en la neqoc:iaciÓn del- Crédito 

Doc:umentario, que el conocimiento directo sea reglamentado 

por nuestra leg1sla.c:1Ón y que además se consider•e al igual 

que el conocimiento de embarque, como un ~documento 

representativo de mercanclas. 

DECIMA SEGUNDA .- La carta de cr~dÍto es al 

documento que prueba la existencia del Cr~dito Documentarlo 

y ademis, notifica al vendedor-beneficiat·io de su apet•tura. 

Por su parte, la letra doc:umentada es el título de crédito 

que ayuda satisfacer laG necesidades del 

vendedor-beneficiario y del comprador-acreditado. 

Además, otorga al banco emisor la protección necesaria a sus 

operaciones. 

DECIMA TERCERA.- La compraventa contt"'a documentos 

es el contrato mercantil que da ot"'19en a la apertura del 

Ct"'édi to Documentar10. Esta aoeraciÓn t"'epresenta para los 

otorgantes una garantía ad1c1onal a la que lleva implíc:ita 

el Crédito Dac.umentario puesto que, tanto el 

vendedor-benet1c1ario coma el c:omorador-acreditado, podrán 

ejercitar las acciones y derechos que se derivan de la 

compraventia en general. 



DEC¡MA CUARTA.- La compraventa contr;t documentos 

~"?-s un contrato real que se constituye y perfec:c:iona con la. 

1;;;1ntrega de los documentos con que se negocie el credito 

Oocumentario los cuales han de ser su objetivo. 

OECIMA QUINTA.- El Crédito Documentario es un 

contrato mercantil de apertura de Ct"édito, oneroso, 

considerado como instrumento de pago, emitido por un banco a 

solicitud y por d~ uno de sus clientes 

(comprador-acred1 tado) autorizcmdo a una tercer.a persona 

física o mor·al (vendedor·-benef iciario) a gir•ar, contra el 

propia bi\nco contra de sus corresponsales, bajo 

determinadas cond1ciones y requisitos, que son estipulados 

en el propio cr·edito, una. letra documentada pi\ra su 

aceptación o pago. 
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CONCORDANCIAS DE LA LEY REGLAMENTARIA DEL SERVICIO PUBLICO 
DE BANCA Y CREDITO Y LA LEY GENERAL DE ORGANIZACIONES Y ACTIVIDADES 
AUXILIARES DE CREDITO CON LA NUEVA LEY DE INSTITUCIONES DE CREDITO. 

Con fecha 19 de julio de 1990. fue publicado en el D1a,·10 

Oficial de la Federación el Decreto oua crea la Ley de Inat1tuc1ones 

de Crédito, que entro ~n vigor al d1• s1~u1ente de su publ1cac1on. 

El articulo Sagundo Tran~1to1·10 del Decr•eto mencionado, 

dis.pone la ~brogac1ón de la Ley Re9lamentaria del Serv1c10 Ft.'.1blico de 

Banca y Crédito publicada en el D1a1•io Of1c1al de la Feder•ac1on el 14 

de enero de 1985. 

En las páginas 9 y 10 del presente trat>a JO se tnvoc:a el 

at"tfculo 55 da la Ley rec1entement& abroge1.oa' dicho .art ic:Lllo 

corresponde al 71 de la Ley de lnst1tuc1óne~ ce Cr·~d1to. 

En liiS páginas 89, 90, 91 y 96 se encuentran las citas 

mlmeros 81, 831 85 y 88 en l •s IJUe !:C' ínvo~d el l• Ley Gem:u-•Al de 

O,.c;.ani:ac1ones y Actlvídades Au><1l1ares de Cred1to. 

A ese re5pecto, la Lay de Inst1tuc1ones ae Crédito dispone 

en la Fracción XIV del articulo 46 que dlcha~ 1nst1ruc1ona~ oo~,·~n 

realizar las operaciones s19u1entes1 

"XVI. E:<pedir cartas de c,.ec:11to orev1a recepc1on de su 

1mportQ1 hacer efectivos créditos y 1·eal1:ar• pagos ~º''cuenta de 

e 1 ien tes". 
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Respecto de la cita numero 91 de la. pagina 86 que se 

refiere a la provisión de fondo~, el at•ticulo 71 de la Ley en cita 

dispone: 

"Articulo 71.- La ,¡¡pertura de cr·ed1to comercial 

documenta.ria obliga a la persona por cuenta de quien se abre el 

crédito a hacer prov1s10n de fondos a la ingt1tuc1on oue cisume el 

riesgo, con antelaci.ón bastante". 

En cuanto a la cita 83, de la pá91na 9Q, al hablat• de los 

derechos del comprador-acred1taoo trente al canco emisor el articulo 

mencionado también establece~ 

el con trato de apertura de crédito ser•a titulo 

ejecutivo para e::1gi.1• el cumplimiento de dicha obl1gac1on.'' 

Por lo que tocél a la c1tP.. 85 dra l._ página 91. el articulo 

mencionado dispone: 

salvo pacto en contrario y en los term1nos de los usos 

internacionales a e•te respecto, ni la inst1tuc1on pagadora ni SLIS 

cot-responsales, asumirán riesgo por- la calioa.d, cant1oao o peso de 

las mercancias, por la exactitud, aL1tent1cie1ao o valor- les~al de lo;; 

documentos ••• ". 
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Por últ1mc, l• cita. 88 de l.a página ~ó, Queda amparada por~ 

la nota que ne agregado respecto de la cita 83 de la página 9(1. 

Debido a lo reciente d• •u publicación y untrada en vigor, 

no se hace referencia a la Ley de Instituciones de Crédito ttn el 

tRKto del pre~cnta trabajo, agr994ndo•e de últi•o momento las nota» 

que precedan .. 
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