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INTRODUCCION

La presente tesis pretende como objetives fundamentales:

Proponer a los empresarios mexicanos, la posibilidad de comercializsr sus

productos mds alld de los mercados domésticos.

Lograr un mayor entendimiento de la forma en que operan los financia-
mientos actuales a la exportacién, asi como de los principales incentivos
nacionales de fomento a la actividad exportadora.

Que el empresario mexicano conozca cuales son los aspectos minimos gue
debe considerar al evaluar una alternativa de exportacidn.

Y finalmente en un Ambito m3s general, lograr comprender las
caracteristicas de la economia mexicana dentro de un contexto de economia
mundial,

Su desarrollo abarca 5 capitulos:

En el Primer capitulo, se presenta una breve resefia de la Politica que
ha regido el Comercio Exterior durante los idltimos 40 afios, los eventos
y aconrecimientos mds importantes que han surgide en ls {ltima década
en materia de Comercio Exterior y finalwmente, un panorama de las
perspectivas de desarrollo que se pretenden para este rengldén, con la

implementacidn de los nuevos planes y programas vigentes en el Sexenia
(1983~1988).

En el capitulo Segundo, se mencionan las caracteristicas de los princi-
palea organismos, acuerdos y convenios internacionales, cuyas politicas

de negociacién afectan directamente a nuestra economia.



En el Tercer capitulo, se mencionan les principales incentives nacionales
de fomento a la actividad exportadora, entre elles, a la Ley Reglamentaria
del Art. 131 Constitucional y su Reglamentocién, el Programa de
Importacifn Temporal para Exportacidn (PITEX), los Derechos de Importacidn
mediante Exportacidn (DIMEX), Tasa "0" de I.V.A., Sistema de Devolucidn
de Impuestos (Draw~ Back) y las Facilidades Administrativas y Técnicas a
los Exportadores.

En el capitulo Cuarto, se presentan los aspectos mds relevantes gue se
deben considerar al evaluar alternativas de exportacidn, y van desde
la evaluacidn preliminar del producto, seleccidén de mercadeos, plan de
mercadec, costos de fabricacidn, canales de distribucidn, seleccidn de
transportacidn, cotizaciones, formas de pago, hasta la obtencidn de 1la
documentacibn correspondiente,

Por {ltimo, en el capitulo 5, se dan a conocer los principales apoyos
financieros que el Gobierno Federal otorga a la comunidad exportadora,
mencionando definiciones, caracteristicas, requisitos y operacidn de
los mismos.



CAPITULO I

POLITICA ACTUAL PEL COMERCIO EXTERIOR EN MEXICO.

Desde hace m3s de 4 décadas, El Comercio Exterior de nuestro pais,
ha encontrade barreras de caradcter politico-econdrico que han impedido
su pleno desarrollo dentro de &ste campo.

El Prcntet:ccicnnismn1 en México, ha side durante muchos aifios, la
principal de ellas: debido a esta politica, México ha mantenide wun
escase trato comercial con el exterior, originando repercusiones

negativas en diversos aspectos de nuestra economia.

Sin embargo, la Politica de Comercio Exterior durante los (iltimos
sexenios, ha puesto especial énfesis en el capitulo de Comercie
Exterior.

Dentro de los diversos Plenes y Programss dados & conocer por
la anterior administracidn (1983-1988), el Camercio Exterior constituye
uno de los principales renglones cuyos principios y objetives estan

orientados hacia la biisqueda de un mejor desarrollo de nuestra economia.

Asi tenemos que dentro de las nuevas politicas de Proteccidn vy
Fomento al Comercic Exterior, se establece la politica de racionalizar
gradualmente los niveles de proteceidn a fin de gque al cxponer a la
industria mexicana a una creciente competencia con el exterior, se
busque mejorar la calidad de sus productos.

1. Los principales elementos que han configurado el Proteccionismo
son basicamente tres : El Arancel o Impuesto Ad-valerem, los
Permisos Previos de Importacidn y la Polities de Sustitucidn de
Importaciones.



Para el afio de 1984, gl difundirse el Programa Nacional de Fomento
Industrial y Comercio Exterior (PRONAFICE), se inicid el proceso de
systituir los permises de importacidn por aranceles y en el curso de
ese afios se elimind el permiso en el caso de 2844 fraccienes
arancelarias (cerca de un tercio del toral), lo que representd el 16.5%
del valor de las importaciones, comprendiendo sobre todo insumos

industriales indispensables que no se producen en el pais,

Para 1985, las dos medidas fundamentales para racionalizar 1la
proteccién siguieron siendo la eliminacibn de los permisos previos
de dinmportacidn y la reestructuracién arancelaria. Para ese fin, se
elevd el namero de fracciomes liberadas hasta 7,159 (90% del total),

que representan 652% del valor total de las importaciones.a

La Liberacidn de Julio de 1985 no abared todas las fracciones
de la Tarifa al Impuesto General de Importaciones (TIGI). AlGn siguen
sujetas al permiso previc 909 fracciones debido al interds nacional
de proteger ciertos sectores & impedir la importacidn dispendiosa de
articulos suntuarios.

Junto con la sustitucidn de permisos por aranceles se adoptd una
tarifa en promedio mAs elevada para compensar en parte la mayor apertura
copercial y evitar una sibita y desordensda supresién del régimen
proteccionista, asi como por la necesidad de ajustar los aranceles de
manera gradual, después de mas de 40 afos de restricciones
cuantitativas.

2. - Banco Nacionsl “de -Comercio. Exterior, S§.N.C., "La~ Politica de
Comercio Exterior™. Agosto.de 1986., p. 736 = "o il o .
3. Tbid : IR -

4. Ibid., p: 737



Para reafirmar afin mds la politica de racionalizar gradualmente
los niveles de proteccidn; hace aproximadamente tres afios (24 de Agosto
de 1986), se di6 en nuestro pais, uno de los acontecimientes mids
importantes patra nuestra economia: el Ingreso de México al Acuerdo
General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT). Su participacién
dentro de esta entidad significa el primer paso hacia la internacioma-
1izacidn de nuestra economia, posibilidades de llegar a lograr una
mayor eficiencia y competitividad de nuestro aparaste productivo, 1la
posibilided de tener voz y voto en acuerdos internacionsles, contar
con un instrumento para la solucidn pacifica de controversias y la
defensa de nuestros intereses comerciales entre otros.

Con motive de 1a adhesidn de M&xico al Acuerdo General, han surgido
importantes cambios en materis arancelaria: Para el conjunto de nuestra
tarifa de Importacidn, se consolidd una tasa de arancel maximo de 507,
con excepcidn de las 3735 fracciones que se negociasron en las que se

hicieran concesiones especificas a tasas inferiores al 50%.

Actualmente, cerca del 902 de las fracciones de la tarifa de
importacidn quedd excento de restricciones cuantitativas, y permanecen
bajo contrel finicamente los bienes estratégicos, los articulos basicos
imprescindibles y los suntusrios.

Durante el sexenic antepasado (1976-1982), surge otro de los
eventos importantes en materia de Politica al Proteccionismo; el esta~
blecimiente de un sistema de Control de Cambios.6 A través de este
mecanismo, nuestro gobierno adquiere un verdaders monopelio del mercado
de divisas,bdsicamente con la finalidad de reprimir la fuga de capitales
(escases de divisas), evitar evasiones de derechos aduaneros, impedir
fraudes en la tributacién interna y principalmente ejercer un control
directo sobre las transacciones internacionales para mantener bajo
control 1la Balanza de Pagos,

5. De las 373 fracciones negociadas, 298 se encuentran actualmente
excentas del requisito de permiso previo de importacidn (11,77 del
valor), y 75 sujetas a dicho requisito (4.2%Zen valor).

6. A raiz del Decreto de Control de Cambios (D.0. del 13 de Dic. de
1982)se han hecho diversas modificaciones a fin de irlo adaptando
cada vez mejor a las caracteristicas de nuestra economin. Recien-
temente salid publicado en el D.0. del 11 de Mayo de 1987 1las
nuevas Disposiciones Complementarias al Control de Cambios,

5



No cabe duda, que dentro de la etapa de Ejecucidn, todas estas
medidas contituyen un avance real y objetive en el fortalecimiento del
Comercio Exterior, y no sdlo eso, también en la etapa de Planeacibdn
ya estan previstas medidas importantes para este rengldn; a continuacidn
se presenta un andlisis muy somero de los diferentes Planes y Programas
que con fundamento en el Art. 26 de la Constitucidn Politica, el Estado
ha tenido a bien integrar dentro de su Sistema Nacional de Planeacidn
Democrética; se pondrd especial énfasis en las politicas y estrategias

que en materia de Comercio Exterior queden en ellos previstes.

Durente el pasado sexenio (1983-1988), el Presidente de la Repiblica
Miguel de la Madrid, presentd a la Nacidn el Plan Nacional de Desarrolle
{1983-1988), en &1 se contempla como estrategia econdmica y social:

recuperar la capacidad de crecimiento y elevar la calidad de dessrrolloe.

" Esta estrategia se centra em torno a dos lineas fundamentales
de accién estrechamente relacionados entre si: uns de reordenacidn

econdmica y otra de cambio estructural.

La reordenacidn econdmica constituye la respuecsta estratégica para
enfrentar 1a crisis y crear las condiciones minimas vpara el

funcionamiento normal de la economia.

El cambio estructural se orienta a superar las insuficiencias y
d ilibrios fund tales de la estructura econdmicar

Las dos lineas de la estrategia se apoyan y complementan: el Cambio
Estructural es indispensable para asegurar la permanencia de la
Reordenacidn Econdmica”.

7. Secretaria de Programacién y Presupuesto. Plan HNaciomal de
Desarrollo (1983-1988). la Ed., Mayo de 1983,



La. ins‘ ru:nentac 50 d ‘estd l'qésad'é .'en:,ias ‘siguientes
I..a Pohnca Economica Genetal.
~'La Politica Social. o
- Las-Polincas Sectoriales.’

"~ La Politica Regional.

Dentro de las politicas sectoriales, se contempla un capitulo de
Desarrolle Industrial 'y Comercie Exterior en el que se sefialan como
orientaciones estratégicas: "Desarrollar la oferta de bienes basices,
fortalecer selectivamente la industria de los bienes de capital para
incrementar el grade de la integracidn de la produccidn nacional;vincular
la oferta industrial con el exterior, y crear una base tecnoldgica

: . . P < 8
propia, necesaria para la independencia econdmica nacional".

En un esfuerzo mds por dar un mayor impulso al desarrollo de 1la
Industria y el Comercio Exterior, se desprende del PND un nuevo programa:
El Programa Nacional de Fomento Industrial y Comercic Exterior
(PRONAFICE),

Dentro de los objetivos previstos para el fomento del Comercio
Exterior estan: lograr para el mediano plazo un incremento considerable
en las exportaciones; reducir mediante una sustitucidén selectiva el
crecimiento de las importaciones Yy consecuentemente que la Balanza
Comercial registre un superavit.

Para la consecucién de estos objetivos se preveen cuatro politicas
que inciden directamente en el Comercio Exterior:

Racionalizacidn de la proteccidn, fomento a las exportaciones, franjas
fronterizas y zonas libres y negociaciones comerciales internacionales.

8.  Ibid.



En la primera de ellas, se pretende, que en corto plazo se prosiga
con un esquema de asignacidn flexible y selectiva de las importaciones,
elimindndose el permiso previo para los bienes intermedios y de capital
que no  se. produzcan en el pais y sean indispensables a la planta

productiva.

En el mediano plazo, se convertird el arancel en el principal instru-
mento de la politica de proteccidn, mantenimiendo el permiso previo en
sectores estratégicos o sensibles por razones econofiicas o sociales,
o cuando las condiciones de competencia internacional asi lo exijan. Como

complemento necesario se mantendr@ un tipo de cambio realista.

La de fomento a las exportaciones pretende jncrementar de manera
sostenidad la generacién neta de divisas y consolidar a un sector
exportador manufacturero a través de los programas financieros y de
promocidn del BANCOMEXT Y FOMEX para 1987.9

La de franjas fornterizas y zonas libres buscarad la diversificacién
de las zonas fronterizas y contribuira al desarrollo regional. Por Giltimo
la de nesociaciones comerciales internacionales permitird comntar con
los elementos legales y operativos,incluyendo las formas no convencionales
de comercio exterior, que impulsarén el desarrollo nacional.

El Programa de Fomento Integral a las Exporraciones (PROFIEX)lo
constituye el programa mas reciente en materia de apoyo al Comercio
Exterior.

Este programa se deriva del Programa Nacional de Fomento Industrial
y Comercio Exterior (PRONAFICE), y tiene como objetivo implementar una
politica de fomento a las exportaciones mads agresiva, que permita las
metas del PRONAFICE en materia de comercio exterior, que para 1985-1988

acusd el siguiente esquema:

9.Banco Nacjonal de Comercio Exterior. PROGRAMA 1987.México, D.F. 1987.
10,Secretaria de Comercio y Fomento Industrial. PROGRAMA DE FOMENTQ
INTEGRAL A LAS EXPORTACIONES. México, D. F. Abril 1985.




a) Incremento en las exportaciones de mercancias,
b) Disminucidn de las importaciones mediante la sustitucidn
selectiva y la racionalizacidn de los mismos.

c)} Registrar un superdvit en la Balanza Comercial.

La politica de fomento que impone el PROFIEX implica promover una
diversificacién creciente de productos y mercados, estimular ajustes
en las lineas de exportacién, conforme a los requerimientos de la demanda
externa; organizar la oferta exportable; alentar mayor produccién de
los articulos que sustituyen importaciones y generen exportaciones,
asegurar la regularidad de abastecimientos en la cadena productiva de
bienes exportables; estimular y premiar la eficiencia; conjuntar los
esfuerzos de asesoria, apoyo y financismiento del Gobierno Federal a

las ventas foraneas, conservar y ampliar los mercados externos.

En suma, hacer rentable la actividad de exportacién y crear una

conciencia exportadora en todos los sectores de la sociedad.

En el contenido del Programa se sefalan como politicas estratégicas
las siguientes:

a) Fomento a la produccion mediante el apoyo del sector piblico y
privado, y en algunos casos, empresas con mayoria de capital
extranjero.

b) Apoyos institucionales:

bl) Instituto Mexicano de Comercio Exterjor:
Ampliard sus actividades de promocidn, asesoria, informacidm,
consulta y fungird como procuraduria del exportador, fortalecera
su sistema de ventanilla {inica.



c)

d)

b2) Las empresas de Comercio Exterior gozardn del apoyo ’dc BANCCHEXT

y FOMEX.

b3) Se continuarfn con los apoyos fiscales a la Exportacidn: B

b4

b5

b6

b7

b8

fd

~

)

)

~

— Costeo Directo en Productos de Exportacidn.

~ Deduccién de Gastos Asociados.

- Ampliacién de plazo en los recintos fiscales para que las
mercancias no causen abandono ni derechos de almacenaje.

- Devolucion del Impuesto al Valor Agregado (Art. 6 de LIVA).

- Ventas con tasa "0".

Se manejardn precios internacionales para insumos 'de productos.’

de exportacidn.

Se ampliarén las ventajas del "Programa de Importacidn T:emfmral"

para Exportadores".

Se manejard la Devolucién de Impuesto al Comercio Bxterior

conocido internacionalmente como Draw-Back.

Se desarrollard un sistema de informacidon al -Comercic Exterjor,

el cual estard a cargo del IMCE.

Se organizardn convocatorias para estimular la investigacidén y
venta en el extranjero de tecnologia y servicios de ingenieria

y construcciofi de origen mexicano.

b9) Se dard un sentido positivo a la Inversién Extranjera en México.

Promocidn.

Apoyos financieros al comercio exterior.

10



Franjas'fronterizas'y zonas. libres.

Resumiendo y considerande lo anteriormente expuesto, puedo afirmar
que la politica actual de liberacidn del Comercio Exterior en México,
éons:ituye un eje central de nuestro actual desarrollo, y que por lo
tanto, es wmenester crear en el sector empresarial una verdadera
conciencia exportadera; que los industriales mexicanos contenplen
posibilidades de un mejor desarrollo aprovechando al maximo su capacidad
instalada y sobre todo de empleo; que la calidad de los productos
mexicenos se eleve al grado de llegar a ser competitivos dentro de
los mercades internacionales; que es de cardcter prioritario fomentar
las esxportaciones de productos manufacturados principalmente; que es
importante aprovechar las ventajas que representa para nuestro pais
su participacidn dentro del GATT: y que es determinante, que la
comunidad exportadora conozca todos los apoyos financieros y de
promocidn del BANCOMEXT-FOMEX para fomento del Comercio Exterior,

11



CAPITULO 2

ACUERDOS INTERNACIONALES DE COMERCIO EXTERIOR QUE AFECTAN 4 LA
ECONOMIA MEXICANA

2.1 ASOCTACION LATINOAMERICANA DE INTEGRACION (ALADI).

La Asociacidn Latinoamericana de Integracidn (ALADI), tuvo su
origen en el Tratado de MNontevideo 1980 en que 1los gobiernos de
Argentina, Bolivia, Brasil, Colombia, Chile, Ecuader, Paraguway, Peri,
Uruguay, VYenezuela y México, decidieron proseguir con el proceso de
integracidén encaminado a promover el desarrollo econdmico y social,
armdnico y equilibrado de la regidn que 8 largo plaze llegard a
establecer en forma gradual y  progresiva,un mercado  comin
latincamericano,

ALADI es una asociancidn gue recoge la experiencia de veinte afios de
la Asociacidn Latinoamericana de Libre Comercio (ALALC), necanismo de
integracidn, que desaforrunadamente no se consolidd, pero que abrid
posibilidades de ccoperacién econdmica y fue un foro donde empresarios
¥ gobiernos comenzaron a conocerse comercialmente logrande plasmar un

. R 1
verdaderc derecho aduanero latincamericano.

El tratado establece los siguientes mecanismos de funcionamiento:
Preferencia Arancelaria Regional, Acuverdos de Alcance Regional y
Acuerdos de Alcance Parcial; dichos mecanismos recogen en esencia el
principio de la no reciprocidad entre los paises de desarrollo distinto,
es decir, la limitacidn a la claiisula de la nacidn mis favorecids entre
desiguales, filosofia inspiradora tanto del GATT como de los paises
industrializados.

1. Witker V., Jorge. “La Asociacidn Latinoamericana de Integracisn
(ALADIY; Ed, GUMA la. Edicidn, México, 1981,

12



a) PREFERENCIA ARANCELARIA REGIONAL:

‘ "Los paises miembros se otorgardn  reciprocame!

na’ preferencia

‘8l aivel’ que
rija para terceros paises y se’ sujetatd a 15 reglamentacion
correspondinte”,

arancelaria regional, que se aplicara :on'refereh

b}  ACUERDOS DE ALCANCE REGIONAL:
Son acuerdos en que necesariamente participan todes los paises
miembros y por ello san esencialmente multilatelares.

c}  ACUERDNS DE ALCANCE PARCIAL:
Son acuerdos en los que fno participan la totalidad de los paises
miembros con las caracteristica de que los derechos y obligaciones
que se establezcan regirafi exclusivamente para las paises miembros
que los <usbrilan o que se adhieran a ellos.

Los acuerdo de Alcance Parcial que México a suscrito con los paises
de ALADI son los siguient‘.es:3

PAIS . NUMERD
Argentina 36
Bolivia 31
Chile 37
Colombia X ) - 40"
Ecuador o agl
Paraguay 38
Perd 32
Uruguay : 26
Venezuela 30

2. Witker V. Jorge. LA ASOCIACION LATINOAMERTCANA DE INTEGRACID‘! (ALADT)
2a, Edicidn, Marzo 1985. Ediciones Fiscales ISEF,S.K. P.3

3. Banca Confia, S.N.C. "Manual del Exportador”, México, D. F Mayo de
1986. p. 174 y 175.

13



De “los . ‘Acuerdes’ de’ “Alcance” Parcial derivan los Acuerdos. de
Complementacidn Industrial o Futuros Acuerdos Comerciales, de los cuales

México tiene celebrados los’siguientes: 4

RAMA INDUSTRIAL o NUMERQ

- Maquines Estadisticas, . 1
- Valvulas Eléctricas. 22
~ Productos de Industrias Quimicas. : : S5
- Productos de la Industria de Vidrio. 8

Equipos de Generacidn, Conduccidn y Distrihucién de -

Energia Eléctrica. R . e R 9
-~ Miquinas de Oficina, S R 2 107
- Industria Electrénica y de 'Comunicaciones F.iéct:riqas;*} Ve 12 .
- Industria Fotogrdfica. : d R 13 :
- Aparatos de Refrigeracidn y Aire Acondicionado .de 7 .
Uso Doméstico, 7 14 -
- Industria Quimica Farmacéutica CT : A'15 =
- Productos Quimicos derivados del Petrdleo . 16 -
«~ Industria Fotografica. . X 18
- Industriz Electrdnica y de Comunicaciones Eléctricas. 19
- Productos Colorantes y Pigmentos. 20
- Productos Excedentes de la Industria Quimica. 21
- Aceites Esenciales, Aromiticos y Sabores, '22
- Equipos de Grabacidm. 23
- Electrdnica y de Comunicaciones Eléctricas. 24
-~ Lamparas y Unidades de Iluminacidn. 25

Uno de los aspectos mas destacados de la participacidn de México
en la ALADI, consiste en que, conjuntamente con los demds paises
miembros, se ha decidido en 1986 una RUEDA REGIONAL DE NEGOCIACIONES
que propicie un impulse al sistema preferencial de comercio y pagos,
abierto a la participacidén de los paises latinoamericanos no miembros

del organismo.

4, Banca Confia, S,N.C. Manual del Exportador, México, bD. F. 1986
pég. 174 y 175.
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La referida Rueda deberd comtribuir a reactivar la ecomomia de la
regidn, fortaleciendo las corrientes comerciales y los mecanismos de
cooperacidn considerando, en pavticular, los problemas de los. paises

de menor desarrollo econdmico relativo.

Serd particularmente importante dentro de esta Rueda, ampliar
en forma significativa la preferencia arancelaria regional y 1la
eliminacidn multilateral de las restriccicones ne arancelarias, a fin
de eliminar todas las restricciones de conformidad con los plazos
previstos en el articulo Segundo de la Resolucidn 52 del Consejo de
Ministros de 1a ALADI.

Se propiciard ademds del perfeccionamiento del sistema de
cooperacion financiera y monetaria, adecufindolo a los requerimientos
de expansién del comercio inter-regional en un escenaric de gran
liguidez en divisas convertibles,

México y los demds paises miembros de l1a ALADI tienem, por lo
tanto, el firme propdsite de iniciar las negociaciones coperciales
multilaterales a la wmayor brevedad, conforme lo anteriormente
seﬁalado.5

5. Gabinere de Comercio Exterior. “El Proceso de Adhesién de México
al ‘Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio (GATT), México 1986.
pag. 218.
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2.2 ACUERDO GENERAL SOBRE ARANCELES ADUANEROS Y COMERCIO (GATT).

No cabe duda que uno de los acontecimientos més importantes en
el proceso de modernizacién de la economia mexicana ha sido la
suscripeidn de Méxica al Acuerdo General Sobre Aranceles Aduaneros
y Comercio (GATT).

Desde 1976, México ha seguide muy de cerca las actividades del
GATT en calidad de observador, pero no fue sino hasta el pasado 24
de Agosto de 1986, cuande México, decide pasar a ser la nonagésima
segunda parte contratante de esta entidad,

La odhesidn de México al Acuerdo General se llevé a caba bajo

los siguientes lineamientos:

a) Hexico consolida un arancel maximo del 50% pars la totalidad de su
Tarifa de Importacidn.

El arancel maximo del 30% estd por arriba de los niveles miximos
que se utilizan en la actualidad y en mayor medida del 307 que
se piensa utilizar como tope para el 31 de Octubre de 1988, lo
qu permitird a1 Gobierno Federal elevar laos aranceles hasta el 50%,
sin tener que dar compensacifn a).guna.6

b} México mantiene la intencidn de aplicar los impuestos del 2Z.5%
sobre el valor base del impuesto general de importacidn y los
adicionsles del 3 y 10% (Art.35 Ley Advanera). Asi mismo la cuote
del 8.6% sobre el valor de la mercancia a importar que se cobra por
la expedicién del permisc de importacidn y que establece la Ley
Federal de Derechos, de conformidad con las disposiciones del
Art. IIT y VIII del Acuerdo Oeneral; en ellos se dispone

6. Gabinete de Comercio Exterior. "El Proceso de Adhesidn de México al
Acuerde Ceneral sobre Aranceles Aduanerons y Comercioc (GATT). 1986,
pég. 15



c)

d)

respectivamente, gque los impuestos 'y otras cargas interiores no
deben aplicarse a los productos importados o nacionales de manera
que se proteja a la produccién nacional y que el monto de los
derechos y cargas de cualquier naturaleza distinta a los impuestos
de importacidn y exportacidn se limitarén al costo aproximado de los
servicios prestados y no deben constituir una proteccidn inditecta
a los productos nacionales. Sobre el particular, México no asumid
un compromiso formal respecto de la eliminacidn de estos impuestos
y derechos y sblo aceptd que, en caso de no hacerlo, el 31 de

Diciembre de 1990 este asunto podra revisarse.7

México ratificd la decisidn de eliminar loc precios oficizles de la
Tarifa del Impuesto General de Importacién a més tardar el 31 de
Diciembre de 1987.8

México notificar&, en un periodo de 6 meses contados a partir de la
fecha de adhesidn al Acuerdo, su intencién de adherirse a los

siguientes cédigos:

a) Procedimentos para el Trémite de Licencies de Importacién.
b) Valorizacidén en Aduanas,

c) Antidumping.

d) Obstédculos T&cnicos.

En relacidn con el Cddigo sobre .Subvenciones y Derechos
Compensatorios, el representante de México declard que en el mismo
perfodo México iniciard negociaciones con miras a su adhesidn a este
instrumento.

7.

8.
9.

Gabinete de Comercio Exterior. "El Proceso de Adhesién de México
al Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio (GATT). 1986 pag. 15
Ibid. pag. 16
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e) En apoyo a los Programas de Desarrollo Industrial, ademds, de negeciar
un arancel maximo del 50%, el Gobierno Mexicano mantiene la facultad
de establecer aranceles adicionales hasta por la mitad del impuesto
general de importacidn vigente, en casos de importancia excepcional,
para evitar, recurrir al uso de permisos de importacién, vy teniendo
como fecha limite para aplicar dichas tasas el 31 de Diciembre de
1994.10

A continuacidn se presenta las modificaciones a la TIGI originadas
por las negociaciones para ingresar al GATT durante 1986.

10. Gabinete de Comercio Exterior. "El Proceso de Adhesidn de México al
Acuerdo Gemeral sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT)". 1986
pég. 16
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HLSUHEH DE 10D LCIDNES A LA TIG! ORIGINACAS FOR LAS

HEGOCIACIONE AA INGRESAR AL GATT DURANTE 1286
LT 1liles de Dotzres)
T CONCEFTO Namero de VALOR DE iMPCRTAGIQHES TOTALES
R Fracciones % 1884 % 1585 %
TOTLL DE FEACCICNES 8143 1000 30 CEBI 042 1000 13 €72 673 1000
FRAECCIONES NMEGCSIADAS 373 48 1511598 150 1¢&£68718 159
1. PROPUESTLS /. LIRERAR 29 03 17 784 Q.2 $443 02
a) De inrmedizic® 3 G0 o [eXe] a 00
bj A tees anes . - 2 0.0 2584 0.0 1887 OO0
G} A €inco ehos 7 0.1 12731 0.1 14 787 3]
di A oche ados V7 .2 Eb] 0.0 2768 00
2.- PROPULSTAS A CONTROLAR 3 0.0 28 €47 0.3 iTesm 02
3.~ NEGOCIACION EN FLINCION
DE LOS NAAHCEL:  VIRENTES
AL 28 DE ABRIL D). 578,
a)Cen zrancel 0 rMmays! 194 2.4 Y12 627 80 1221022 103
b}Con arancel - ipual 127 1.5 557 605 558 ChEEDR B4
€) Con slancel negocizde menor 52 123} 41 366 04 52317 05
{(Mayor al zrancet ct;e.wo)’ (32) {0.4) (13200 o) 23672 02
il (tguat a; aranzel objetivof (19 0.2) (25125) {0.2) 20527 03
1 {Menor al arance! objelvof {1 (0.0} {3041) (0.0} 4717 0O

F Cotresponde 2 1res liscciones que se crearén (EX-OUT)

? £l zrances odjetivo s 1ehere al hivei de 2:ancel que alcangadn esas I1acciones al conclulr sy Poceso de desgrava.
“  cion el 31 de Colutre o2 1983,

FUENTE: Diceccitn General Oe Aranceles Subsetittaria de Comercio Exleriar,
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2.3 . ACUERDOS ESPECIALES CON OTROS PAISES.

Actualmente la mayoria de los Convenios Comerciales ya han sido

: superados con la implantacién del Sistema Generalizado de Preferencias

(SGP) ¥y de ALADI, no quedando mis que de un punto de vista practico,

aquellos convenios que México ha celebrado y que se encuentra en proceso

de terminacién en sus negociaciones con algunos de Centroamérica y del
Caribe.

a)

b)

ACUERDOS DE ALCANCE PARCIAL CON CENTROAMERICA Y EL CARIBE.

De acuerdo al Art. 25 del Tratado de Montevideo 1980, los paises
miembros de la ALADI pueden firmar acuerdos de Alcance Parcial con
otros paises o Areas de integracidn. Basado en esto, México tiene
firmado acuerdos de Alcance Parcial con: Costa Rica, Guatemals,

Honduras, Nicaragua, Cuba y Panami.

En estos acuerdos, México ha otorgado 471 concesiones sin
reciprocidad, salvo en el caso de Cuba, pais que otorgd 6 concesiones
a Néxico.u

ACUERDOS BILATERALES DE COOPERACION ECONOMICA Y COMERCIAL.

Los convenios de Cooperacion Fcondmica y Comercial suscritos por
México con otros pajses se caracterizan porque las partes otorgan

el tratamiento de Nacién mds favorecida.

A la fecha, M¥éxico tiene firmados Convenios de Cooperacién Econdmica
y Comercial con: Guatemala, Costa Rica, Nicaragua, Repliblica de
Corea, Sri Kanka, Argelia, Brasil, Yugoslavia, la CEE (Comunidad

11.

Gabinete de Comercio Exterior. El Proceso de Adhesisn de México al
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio {(GATT). 1986
pég. 138.
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Econdmica Europea) y algunos de sus paises mlembros. Ja;:on. Canada,

Espafia, los paises Nordicos, Suiza y el C:\NE

c) ENTENDIMIENTO ENTRE MEXICO Y LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA SOBRE
SUBSIDIOS Y DERECHOS COMPENSATORIOS.

El 23 de abril de 1985, el Gobierno de México firmd, con el de
los Estados Unidos, un entendimiento en materia de Subsidios y
Derechos Compensatorios con una duracién de 3 afios. Sus aspectos

esenciales son:

1) E.U. reconoce que México es un pais en desarrolle y que los
subsidios a la exportacidén se utilizan ampliamente como
ipstrumentos mds importantes para promover la consecucidn de
objetivos de politica =social y econdémica, y no pretende
restringir el derecho del gobierno de los Estados Unidos
Mexicanos de utilizar tales subsidios a fin de lograr estos y
otros importantes objetivos de su politica que considere

conveniente.

2, Se estipula que Estados Unidos sefiala que a la fecha de la
firma del entendimiento no ha encontrado que elemento alguno
del programa de desarrollo de México, distinto a los aludidos

dentro del entendimiento, sea subsidio a la exportacién.

3. El Gobierno de los Estados Unidos asegura que ningin impuesto
compensatoria serd aplicado a ningiin producto mexicaro,a menos
de que se determine que las importaciones subsidiadas estén, a
través de los efectos del subsidio, .causando o amenazando

causar dafio material a un sector productive nacional

— v

12, Gabinete de Comercio Exterior. Fl Proceso de Adhesidn de México al
Acuerdo General Sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT). 1986
pag. 138
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13.

establecido, o retardando materialmente su establecimiento.
Esto es, se le confiere a México "La Prueba de Dafio", en
investigaciones de subsidios y derechos compensatorios,
considerandosele dentro de la legislacidén Estadounidense como

"Pais bajo el zu:uerdo".13

Mediante la firma del entendimiento con Estados Unidos, aunque
México se comprometidé a eliminar los elementos de subsidio a
la exportacién a E.U,; dificilmente podria interpretarse que
sblo se eliminardn los subsidios a exportaciones a ese pais,
pues un sistema de tal naturaleza ademds de ser costoso,
introduciria elementos de discriminacidn para otros paises
comerciales de México, por lo que puede considerarse que el

compromisc de la eliminacidn de subsidio es general.

Gabinete de Comercio Exterior. El Proceso de Adhesién de México al
Acuerdo General Sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT). 1986
pag. 139
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2.4 SISTEMA GENERALIZADO DE PREFERENCIAS (SGP),

El SGP.es -gn‘,mecanismc’ a tx{;vés del cual’los paises industriali-
zados’ s‘e comprometen a establecer ventajas.o reducciones arancelarias
generalizadas no reciprocas 'y no- discrimitoria a productes manufactu-
radcs, semifacturados’'y.a un niimséro determinado de productos primarios,

que son originarios y que provienen de paises en vias de desarrollo.

Es ‘generalizado porque se destina.a paises en vias de desarrollo.
Su cardcter de preferente se debe a que rebaja o excenta de aranceles
la importacidn de  productos que especificamente sefiala; como no se
fincd en una negociacién bilaterial o multilateral es, por tanto,
unilateralino exige reciprocidad por dichas rebajas o execiones;temporal

porque su vigencia se programd para un lapso de diez ahos prorrogables.

Otra de las caracteristicas de este sistema, es que para los
productos primarios y para aquellos otros manufacturados que pudieran
causar alguna perturbacién a las industrias locales del pais industria-—
lizado que lo haya establecido, las zutoridade: correspondientes han
fijado cupos o contingentes miximos ya sea en valor, en volumen y/o

en temporalidad.

La idea o propdsito bajo de este sistema, es propiciar una mayor
participacidn en los mercados de los paises industrializados, de los
productos que habiendo llenado requisitos de calidad, cantidad, presen—
tacidn comercial, precio, etc., puedan participar en una mejor forma,
dentro del flujo de las importaciones que de dichos productos realizan

los importadores de los paises industrializados.

Los paises que han establecido ese sistema son:u

14, Banca Confia, S5,N.C. "Manual del Exportador"  México,D.F. Mayo
1986, pég. 170 , :
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Australia ) Italia

Austria Japén
Bélgica Luxemburgo
Bulgaria Noruega
Canada Hueva Zelanda
Checoslovaquia Paises Bajos.
Dinamarca Polonia
Estados Unidos de América Reino Unido
Finlandia Repiiblica Federal de Amania
Francia Suecia
Hungria Suiza

Irlanda U.R.S.S.

"Todos los sistemas de preferencias arancelarias, establec.. =
su articulado, una Cldusula de Salvaguardia" por medio de la cual pueden
suspender temporalmente los beneficios de la exencién o reduccidn
arancelaria para productos provenientes de un pais o de todos los paises
beneficiarios del sistema. La excepcion de esta regla general la

constituye la U.R.S.S., quien no aplica limitaciones cuantitativas”.

México, es uno de los 143 paises y territorios considerados benefi-
ciarios de los sistemas generalizades de preferencias por lo que el
industrial y comerciante interesado deberd tener en cuenta esta circuns-—
tancia, pues con toda seguridad habrd@ de enfrentar la competencia en
alguno o algunos de los mercados de les paises desarrollados que otorgan
el mismo tratamiento preferencial, es decir, deberdn analizar no
solamente si su producto esta considerado dentro del sistema generali-
zado de preferencias del pais que sea de su interés, sino también las
estadisticas de la importacidn que le indique cual es el porcentaje de
ese mercado que exportadores de otros palses en desarrollo estan

cubriendo y, por tanto, serdn sus principales competidores a enfrentar.

24



“Finalmente podriamos decir que el exportador tendrd que suminis~
trar al cliente que logre captar en algunos de estos mercades un
documento oficial denominado “Certificado de Qrigen"{forma A) que expide
la Secretaria de Comercio y Fomento Industrizl, en colshoracién con
el Institute de Comercio Exterior {IMCE)."

1S, Banca Confia,S.N.C. "Manual del Exportader” México, D. F,, Mayo 1986
pag. 173,
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CAPITULO 3

INCENTIVOS NACIONALES DE FOMENTO A LA ACTIVIDAD EXPORTADGRA.

3.1 LEY REGLAMENTARIA DEL AKT. 131 CONSTITUCIONAL EN MATERIA DE
COMERCIG EXTERIOR.

“En virtud de la Politicu adoptada por el Gobierno de sustituir
en gran ndmere de fracciones arancelarias el permiso previo por el
arancel y evitar que la industria del pais se enfrente a una conpetencis
desleal por practicas comerciales conocidas internacionalmente como
"DUMPIMG"1 y "SUBVENCIGNES A LA EXPORTACION", 1la actual administracidn
envid sl Congreso de la Unidén una iniciativa de "Ley Reglamentaria
del Art. 131 de la Constitucidén Politica de los Estados Unides Mexicanos
en materia de Comercio Exterior”, cuya principal finalidad es regular
tres aspectos fundamentales del mismo, que son:

a) Facultar al Ejecutivo Federel para aumentsr, disminuir o suprimir

los aranceles de impertacién o expartacidn.

b) Establecer los casos en gue podrdn restringir la importacidn 'y

exportacidn de mercancias.

¢} Enfrentsr las précticas desleales del Comercio Intm‘nacicma}..“2

Actualmente existe una Comisién de Aranceles y Controles al

Comercio Exterior. (Art.30 Ley Reglamentaria Art, 131)

1. Informacidn Comercial Espafiola del Ministerio de Comercio y Turismo
sefiala que, una definicién puramente ortodoxa del dumping es su con
cepto méds amplio, seria la accidn deliberada y persistente de venta
en un mercado de mercancias a un precio inferior a su costo cop el
objeto de apaderarse del mismo, znulando a la produccidn interna,
con el dnimo de alcanzar una situacidn de monopolio gue le permita
resarcirse con posterioridad,mediante la elevacidn abusiva de
sus precios, de las pérdidas sufridas anteriormente.

2, Banca Confia, S.N.C. "Manual del Exportador”, México, D.F, HMayo de
1986, pag. 402
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las exportacicnes y fifar o modificar 105 ar ncelesv que deben cubrzrvr

tales exportaciones.

Particularmente, el Art. 49 del Proyecto de Ley; establece las

medidas de regulacidn o de restriccibn a la exportacidn de mercancias.

Por otro lado, es importante, tener presente todo lo que sefiala
l1a Ley respecto de précticas desleales en la importacidn, porque otros
paises tienen en vigor leyes similares que podrian aplicarse a nuestras
exporiaciones en caso, de ventas & precis "dumping” o "subvencionadas”,

de acuerde a las definiciones que este proyecto sefiale en ambos casos.

El texto completo de esta Ley apmrecid publicada en el Diario
Oficial del diz 13 de Eneroc de 1986,
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3.2 PROGRAMA DE IMPORTACION TEMPORAL PARA EXPORTACION (PITEX).

Con fecha 9 de mayo de 1985 aparecid publicado en el Diario Oficial
de la Federacidn un Decreto que establece programas de importacidn

temporal para producir articulos de exportacién.

El doble objetivo de estos programas es fortalecer, por un lado, el
régimen de importacién temporzl para exportacidn, evitando se trasmitan
a la industria ineficiencias productivas y, por el otro, ofrecer a los
exportadores suficiente seguridad para que puedan realizar compromisos de

exportacidn a largo plazo.

"Estos programas estdn disefiados para empresas exportadoras que
realicen anualmente ventas al exterior por valor superior a un millén
de ddlares E.U.A., o facturen productos de exportacidon por mds de un
10% de sus ventas totales, en el caso de que importen los renglones I,II
y III que se sefalan mAs adelante, o de los renglones IV y V cuando

exporten mis del 30% de sus ventas totales".3

Los programas tendran una vigencia de tres efios prorrogables,pudiendo
realizarse modificaciones de adiccidén o de exclusion de productos, tanto

de importacién temporal como de exportacién.

Los requisitos fundamentales para la obtencidén de estos programas y
de los beneficios que aportan son los siguientes:

1} Presentar una solicituda de acuerde con la guia que al efecto ha
proporcionado la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial.

3, Banca Confia, S.N.C, "Manual de Exportador". México, D.F. Mayo de
1986 pag. 70
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-2)

3)

4)

s}

6)

“Garantizar el interds fiscal de los productos actualizados para

importarse temporalmente, en caso de que no sea la empresa benefi-

ciaria dispensada de este requisito.

Retornar al extranjero los productos internados temporalmente al pais
dentro de los plazos o de sus prdrrogas que especificemente para

cada clase de ellos sefiala el acuerdo respectivo,

Cubrir los impuestos de importacidn por los insumos extranjeros
incorporades en un articulo producido en las instalaciones de la
empresa beneficiaria o en las de la empresa distinta a ésta, y
previamente autorizada para dicho efecto, cuando se destinen a
comerciaslizarse en el territorio nacional en atencién a los

porcentajes que establece el decreto que comentamos.

Comprobar haber realizado o estar en posibilidad de realizar anual-
mente ventas al exterior por un valor anual superior a un millén de
ddlares norteamericanes o, en su caso, que estas expoertaciones signi-
fiquen mAs del 10% de las ventas totales de la empresa productora,
cuando se sujeten a Programas la importacidn temporal de materias
primas, insumos, envases, empaques, combustibles, lubricantes,
materiales, refacciones y otros biepnes que intervengan directamente
en los procesos de transformacidn o produccidn de las mercancias de

exportacién.

Comprobar haber realizado o estar en posibilidad de realizar anual-
mente ventas al extranjero por un valor superior al 30% de las ventas
totales de la empresa beneficiaria para poder importar temporalmente
dentro de estos programas maquinaria, equipe, instrumentos, -
herramental, moldes, aparatos, equipos, accesorios de investigacidm,
seguridad industrial, control de calidad y capacitacidén de personal,
relacionados con los procesos productivos de las mercancias de
exportacidn,
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7

8)

9)

10}

11}

Las empresas beneficiarias de un Programa estar@n excentas de
cubrir el 2% sobre el monto de los impuestos al comercio exterior
por cada mes o fraccién del plazo de permanencia en el pais de

los articules extranjeros de que se trate.

Se podrd dispensar el otorgamiento de garantia del interés fiscal
o dicha garantia podrd hacerse en cualquiera de las formas que
establece el artfculo 141 del Cddigo Fiscal de 1la Federacién,
tomando en cuenta el valor revolvente calculado de las mercancias

importadas al amparo del Programa.

Los beneficiarios de Programas podrdn retornar al extranjero los
productos manufacturados por aduanas distintas a la de importacidn
temporal de los insumos que contengan y también podrén ser autori—
zados para que personas fisicas o morales distintas a ellos reali-
cen los procesos de transformacidén o elaboracién o, en su caso,
efectiien el retorno fisico de las mercancias producidas.

Podran autorizarse ventas en el mercado nacional de productos
manufacturados con mercancias importadas al amparo de lcs Programas
por el equivalente al 20% de las exportaciones que realice la
empresa beneficiaria si no contempla o ejecuta ventas a las franjas
fronterizas y zonas libres del pais, cuando menos en un 10%

de sus ventas totales.

Las empresas beneficiarias de un Programa podran obtener los per—
misos definitivos de importacidn de la maquinaria, equipo instru-
mentos, herramental, moldes, aparatos, accesorios de investiga—
ciones etc.,, sefialados anteriormente, siempre que dichos bienes
hayan permanecido en el pais en forma temporal por un perfodo
minimo de tres afios, siempre que requieran sustituirlos por otros
que mejoren su eficiencia y competitividad externa y que dichas

empresas exporten cuando menos el 30% de sus ventas totales.

4,

Banca Confia, S,N.C. "Manual del Exportador", México, D, F. Mayo
de 1986, pag, 72.
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"Los Programas"” proporcionan las siguientes beneficics a las empresas
que se acogen a ellos:

~ - No se requerird permiso previe de la Secretaria de Comercio y
Fomento Industrial ni autorizaciones administrativas especificas
de ninguna clase, salve que se trate de wmercancias sujetas a
requisitos de seguridad nacional, sanitariss o fitopecuarias, en
cuye caso se deberan observar la disposiciones legales gque sean
aplicables.

- Los plazos para la permanencia en el pais son mucho mas amplios
que los establecidos en las dispasiciones de caracter genersl
para operaciones de importacidn temporal para exportacidn, ya que
para las materias primas e insumos, eavases y empaques serd
de un afios prorrogable por otro.

~ Ea el caso de la importacidn temporsl de combustibles, lubri-
cantes, materiales, refacciones y otros bienes que intervengan
en los procesos productivos de transformacidn o produccidn de las
mercancias de exportacidn se otorgari el tratamiento de “mermas"
¥y por le tanto no exitird la obligacidn de retorno,

Finelmente, cuande la importacidn temporal 'sujeta n Programa sea
de maquinaria, equipos, instrumentos, herramental, moldes,
aparatos, accesorios de investigacidn, seguridad industrial,
control de calidad y capacitacidn de personal relacionados con
los procesos productivos ¢ con la actividad exportadera, el plazo
de permanecia serd el de la duracidn de los Programas.

Come se ve, los beneficios pricticos comerciales y econdmicos son
evidentes y de consideracidn sobre todo porque no habrd la necesidad
de la repeticitn de trdmites para lograr autorizaciones, comprobaciones
de mermas, garantiss, et¢c., y porque ademis por un periedo de tres aiios
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minimos la empresa tendrd la seguridad de poder exportar en forma compe-
titiva, de utilizar insumos en mejores condiciones de precic y calidad
a los que dispone en el mercado nacional y modernizar y tecnificar sus
instalaciones para su permanencia a largo plazo en los mercades inter-

nacionales.

"Como se ha sefialado, la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial
por conducto de la Direccidén General de Servicios al Comercio Exterior,
que es la dependencia encargada de dictaminar las sgolicitudes que se
presenten directamente en sus oficinas de la ciudad de México, o por
conducto de 1as Delegaciones de La Secretaria de Comercio y Fomento
Industrial en los estados de la Repliblica, o inclusive por conducto de
las oficinas del BNCE en dichas entidades federativas ha confeccionado
una guia/cuestionario que deberd formar la solicitud misma y que en papel
membretado de la empresa o de la persona fisica de que se trate contestard
y proporciomard la informacidn que se regquiere. En el caso de personas

morales, la solicitud deberd acompafiarse de:

1) Copias simples de las actas constitutivas de la sociedad, que conten—

gan sus estatutos vigentes,

2) Si la empresa publica informes anuales, anexar un ejemplar de los
que correspondan a los dos dltimos afios.

3) Estados financieros, en su caso, auditados por contadores externos,
correspondientes a los dos {iltimos safios,

Esta guia consta de ocho copias y esta dividida en once médulos.

- El primer mbdulo se destina a los datos generales de la empresa
solicitante.
- El segundo trata de la balanza comercial de la empresa en los tres

diltimos afios con un prondstice del afio en curso.
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En el tercero se requiere que se defina si el Programa es afecto a
determinada planta, divisién o linea de produccién de la empresa o a

la totalidad de las operaciones de la misma,

Para el cuarto mddulo se pide una descripcidn general de las activi-
dades tendientes a la exportacidén de los productos incluidos en
la solicitud.

En el quinto mddulo se solicita por los tres Gltimos afios anteriores
y por el prondstico del afio en curso, cudles son las ventas totales,
las exportaciones y las importaciones que se realizardn y que se -
vayan a efectuar.

En el sexto mSdulo se requiere un balance fisico de los insumos que

utilizan tanto nacionales como extranjeros.

El séptimo mbddulo estd dedicado especificamente al programa de impor-—
tacidén temporal, con un desglose del o los productos que se exporta-

ran,de los bienes o valores de estos que se importarén temporalmente,

Para el cctavo mddulo, se ha dejado la informacidn de la o las perso-
nas disrintas a la solicitante que eleboraran, transformaran o
retornardn la mercancia correspondiente.

El mddulo 97 establece la forma de garantia del interés fiscal que el
interesado seleccione de las que especifica el articule 141 del
C6digo Fiscal.

El mddulo 107 se destina a aquellas sugerencias de la empresa solici-
tante que le permitan tener la mixima facilidad en la operacién y
trémite de las operaciones aduanales respectivas y que quisiera que

se le otorgasen.

Finalmente el médulo 11? se destina a la informacidn adicional que
considere conveniente el solicitante para facilitar el dictamen

de su solicitud.
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No-hay que olvidar que este apoyo puede combinarse con los certifi-

cados DIMEX (Derechos de Importacisn mediante la Exportacién) y con

regimenes aduaneros con el depdsito industrial, las facilidades aduaneras

de exportacidn recurrente, despacho en planta y por medio de apoderado,

Las mercancias que puedan importarse al amparo del programa de

importacién temporal son:

n

1)

III)

Iv)

V)

Materias primas e insumos que se destinen totalmente a integrar o
producir mercancias de exportacién,

Envases y empaques que se destinen totalmente a contener mercencias
de exportacidn,

Combustibles, lubricantes, materiales, refacciones y otros bienes que
intervengan directamente en los procesos de transformacién o
produccidn de las mercancias de exportacidn.

Maquinaria, equipo, instrumentos, herramental y moldes destinados al

proceso productivo de las mercancias de exportacidn.

Aparatos, equipos, accesorios de investigacién, seguridad industrial,
control de calidad y capacitacion de personal, relacionadas con

la actividad de exportacidn”.

5.

Banca Confia, S.N.C.  "Manual de Exportador", México, D,F, Mayo de 1986
pags. 73-74,
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3.3 DERECHO DE IMPORTACION NEDTANTE EXPORTACION (DINEX).

FCon el propbsito de premiar y estinmular a las empresas exportadoras
liberdndelas de la necesidad de solicitar permisos de importacidnm,
para ser utilizados en la operacién de la nisma empresa exporradora
¢ la de sus proveedores habituales, el Gobierno Federal dictd el &
de Junio de 1985, un decreto presidencial que establecid estos derechos

a la importacidn de mercancias para exportacidn o DIMEX.

A través de este mecanismo,el exportador puede utilizar las divisas
que genere hasta en un 30% pars importar materias primas, partes,
componentes , maquinaria y equipo que requiera para su operacién o
la de sus proveedores, sin el page de impuestos de importacibn ai
pernisos de ningin tipo.

Los requisitos son:

1. Que sean propios para la empresa o sus proveedorss, pues no se
pueden transferir,

2. Que el producto que se exporta tenga un minime de integracidn
nacional del 30%.

3, Se exceptia un minimo de exportaciones que no tienen derecho al
DIMEX, que son fundamentalmente productos de petréleo.

4, - Existe una lista de productos (537 fracciones de la Tarifa del
Iopuesto General de Importacién) que no se pueden importar baic
este programa.

5. En casso de que no se exporten productos terminados, se cubrird wn
impueto del 10% sobre el valor de lo importads, independientemente

35




6)

7

?)

10)

de que los impuestos de importacidén sean menores, o uno- mayor

si la tarifa marca mis del 10%.

Las importaciones que se realicen con apoyo en estos cerficados
cubrirdn el inpueste ad-valorem minimo de un 10%., En caso de
que el impuesto perteneciente a la fraccidn arancelaria que corres-
ponda sea mayor Se pagard este Gltimo, Estos impuestos mds los
adicionales y especiales, con exclusidén del Impuesto al Valor
Agregado, le serdn devueltos al exportador por medio del
"Draw Back".

La transmisidén de estos certificados que anmparan los DIMEX a los
proveedores habituales de los exportadores serd el titulo gratuito.
En el caso de las empresas de comercio exterior con registro ante
la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial la transmisién
de referencia se realizard en favor de cualquiera de sus empresas
socias o asociedas exportadoras o de los proveedores de éstas para
=it wrilizacidn en las operaciones propias de la empresa de que
< lte.

beneficiario de un DIMEX lo entropard = la aduana respectiva en
_i memento del despacho de la mercancia a efecto de que los emplea-
.58 aduanales permitan la internacidén al pais de las mercancias
que se establezcan en los pedimentos especificos, cancelando y
conservande la aduana dicho certificado, alin cuando el valor de
la mercancia importada sea inferior al del DIMEX,

Los pedimentos de importacidn que se amparen con certificados DIMEX
deberan contener la siguiente leyenda:"IMPORTACION CON CERTIFICADOS
DE DERECHOS A LA IMPORTACION PARA LA EXPORTACION NUMERO (S)..."

Los exportadores solicitardn sus DIMEX a la institucidn de crédito

que haya repistrado el CVD, a mds tardar el dia habil siguiente
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11)

12)

13)

-en que venza el plazo para cumplir con diche CVD. Para este efecto,

el exportador deberd declarar bajo protesta de decir verdad que las
mercancias exportadas cumplen con el porcentaje de integracidn
nacional minimo que se ha sefialado en parrafos anteriores (30%).

Una facilidad adicional con<iste en que se¢ podran obtenér certifi-
cades DIMEX por impories parciales de divisas que se reciban para
cumplir con un CVD.

Las institucicnes de crédito entregarén certificades DIMEX, en
las denominaciones que solicite el exportador, quedando obligadas
dichas institucicnes a canjearlos por otros de distintas denomina-
ciones cuwando asi lo seolicite el beneficiario, conservando los
nuevos DIMEX los mismos datos y fechas de expedicidn de los origi-
nales. Si en ese momento no existieran certificados de la denomi-
nacidén exacta que se solicita, se le entregard al exportador de

aquellas denoninaciones mds préximas a las requeridas.

S5i el exportador no cumple con un CVD dentro del plazo ordinario
o en la ampliacidn que haya obtenido, perderd el derecho de obtener
certificados DIMEX mientras subsista la irregularidad y por 1lo
tanto, las instituciones de crédito no podradn autorizar certificados
DIMEX a las personas fisicas o morales exportadoras que no esté&n al
corriente en el cumplimiento de sus demis obligaciones de control

de cambio,

Una {ltima caracteristica es que las mercancias de importacidn al
amparo de DIMEX deberdn cumplir con los requisitos que por razones
de seguridad nacional, salud piblica o fitopecuarias establezcan las
dependencias encomendadas a la vigilancia y prevencidn de estos

aspectos.

No tendréan derecho a recibir certificados DIMEX o a que se les

transfieran los mismos, por un plazo de un afio, quienes efectiien cual-

quiera de los siguientes hechos:
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I.. Destinen a.fines distintos a 'los de-la operacién de sus empresas
o las de sus proveedores o, en su caso,comercialicen las mercancias
asi importadas. : ’

I1.No: cumplan. con’ el porcentaje- minims . de _integracién - nacional

requerido. ¢

III. Transfiera .“sean’. sus -proveedores
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3.4 TASA 0" DE'T.V.A. (ART. 2 FRACC. IV LIVA).

Como un ajuste a las cargas fiscales, se otorga el tratamientc de
de. tasa "Q" de Impuesto al Valor Agregado (I.V.A.), a las ventas al
exterior, con el fin de que no repercutan los impuestos que graven

el consumo internc a8 los productos de exportacidén. (Art. 2 Fracc. IV,
LIVAY.
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3.5. DEPOSITO INDUSTRIAL.

"Se entiende por Depdsito Industrial, la importacién temporal de
mercancias de procedencia extranjera,para que en recintos acondicionados
se efectfien procesos de transformacidn, elaboracién o reparacidn, sin el
pago de los impuestos al Comercio Exterior correspondientes, siempre

que los productos resultantes se exporten.

La SHCP, autorizard la aplicacidn de este régimen a empresas de
nacionalidad mexicana, cuyas instalaciones hayan sido aprobadas previa—
mente por la autoridad adusnera y acrediten que sus programas de activi-
dades industriales han sido aprobados por las autoridades competentes”.
(Art .88, Ley Aduanera).

"Podr4 autorizarse, previa conformidad de las autoridades
competentes, que los productos resultantes de los procesos industriales
a que se refiere el articulo anterior, se destinen al consumo en el
pais, en cuyo caso deberd cumplirse por lo dispuesto en el Articulo
80".6 {Art.89, Ley Aduanera).

6. Arct. B0 Ley Aduanera, La Secretaria de Hacienda y Crédito Piblico
podrd autorizar el cambio de régimen de importacidn temporal o de-—
finitiva cuando se solicite antes del vencimiento del plazo conce—
dido, ¢ de sus prérrogas, y se compruebe el cumplimiento de las
obligacicnes que en materia de restricciones y de requisitos espe—
ciales sean exigibles para las importaciones definitivas.

51 se concede la autorizacién, se pagardn los impuesto al Comercio
Exterior por la importacidn definitiva de las mercancias, determina
dos conforme a lo dispuesto por el Art. 38, Fraccién I, inciso g.
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3.6  SISTEMA DE DEVOLUCION DE IMPUESTOS (DRAW-BACK).

Por decreto presidencial del 24 de Abril de 1985, se did a conccer
el derecho a los exportadores a obtener la devolucidn de los impuestos
al Comercio Exterior que hubieren pagado por las mercanciss importadas
que se incorporen a los productos de exportacién. Esta facilidad se

conoce y es aceptada internacionalmente como Draw-Back.

Este estimulo, de acuerdo con lo que establece el decreto presiden—
cial del 24 de Abril de 1985, obrogd el decreto presidencial que dispo—
- nfa el otorgamiento de estimulos a las exportaciones de productos
manufacturados, publicado en el Diario Oficial del 7 de Enero de 1980,
fundamentalmente para estar en concordancia con las practicas
reconocidas internacionalmente en materia de devolucidn de impuestos y
evitar, de esta forma, la aplicacién de impuestos compensatorios a
los productos mexicanos de exportacion.

El decreto establece un mecanismos muy sencillo para determinar
el monto de los impuestos de importacidn a devolver con la caracteris—
tica de que el valor de los mismos se actualizard a la fecha en que se
autorice la solicitud del interesado.

Para cumplir con este propdsito aquellos exportadores que hubiesen
incorporado materias primas, partes y componentes, empagues y envases,
combustibles, lubricantes y otros materiales de origen extranjero,
ya sea que los hayan adquirido en territorio nacional o de proveederes
del exterior, y que dichos insumos vayan incorporados en un producto
manufacturado de exportacidn, deberdn presentar su solicitud ante
el servicio de Ventanilla Unica del IMCE de acuerdo con el formulario
que consta de dos hojas y que se ha disefiado para estos casos, dentro de
los cuarenta dias hdbiles siguientes a la fecha en que se realice la

exportacidn,
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En dichs solicitud se le solicita al exportador que establezca
el valor total de los impuestos pagados por la importacidn definitiva
de insumos extranjeros , todo ello en moneda nacional. Para este efecte
el decreto que nos ocupa sefiala en su articulo tercero la forma en

que se talculard este beneficio, a saber:

a) La cantidad en moneda nacional pagada por concepto de impuestos de
importacién se dividird entre el tipe de cambio cantrolado de
venta del peso con relacidn al ddlar de los Estados Unidos de

Norteamérica vigente a la fecha en que se efectiie el page.

b) El resultado de la operacién anterior se multiplicard por el tipo
de cambio controlado de venta del peso con respecte al dolar de los
Estados Unidos de Norteamérica correspondiente a la fecha en que se
autorice la devolucidn, £l resultado que sc obtenga serd exacta~
mente la cantidad en moneda nacional que deberd recibir el

exportador,

En la misma solicitud de devolucidn se establece para comodidad y
eficiencia del estimulo, tres formas de entrega fisica de la devo~
lucidn, la primera es en la Caja de la Tesoreria de la Federacidn;
la segunda para hacer acreditada a la cdenta de cheques de la
sucursal bancaria que sefale especificamente el interesade; y la
tercera, es gue se envie el cheque por correo certificade & su
domicilio.

El articulo quinto del decrete de rveferencia seiala que las
solicitudes deberdn ir acompofiadas con copias de los compromisos de
venta de divisas gque se suscribieron y presentaron ante la aduana del
despacho con motivo de 1la salida de lag mercancias al mercado exterior
(C.V.D.)} y que pertenszea especificamente a los productos por les cuales
se estd solicitando la devolucién de impuesto de importacidn.
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La Secretaria de Comercio y Fomento Industrial, resolverd en un plazo
de diez dias hdbiles, remitiendo su resolucién a la Secretaria de
Hacienda y Crédito Piiblico, para que ésta, por conducto de la Tesoreria
de la Federacidn, ponga a disposici6n del exportador bemeficiario el
importe total del estimulo asi otorgado, mediante la entrega de um
cheque de la Tesoreria,

La solicitud a que nos hemos estado refiriendo en su hoja nimero
dos requiere que por cada clase de productos que se hayan exportado al
amparo de la copia del C.V.D. que se acompafie, se proporcione una serie
de datos referentes al documento aduanal de importacién de los insumos
por los que se hara la devolucidn de impuestos; la fraccidn arancelaria
de la tarifa mexicana de importacién, el valor de la factura de los
mismos, la fecha del pago de los impuestos pagados, o sea, la tasa
ad-valorem, el impuesto para fomento a la industria, los adicionales de
32 municipal y el 102 por trifico postal. No se incluye en esta

devolucibn el impuesto al valor agregado proporcional.

Finalmente, el interesade debera tener asi mismo un cuadro con los
datos gencrales de la exportacidn de mercancias que incorporardn insumos
importados, Este cuadro requiere informacidonh relativa a la fraccidn
arancelaria del producto de acuerdo a la tarifa de exportacién mexicana,
la desecripcidn o nomenclatura del mismo, la cantidad que se exportd
y su unidad de medida, el pais o paises de destino, los datos de
compromiso de venta de divisas como son su nimero, el valor total de
divisas y la clase de &stas, para que finalmente se establezca la fecha
de 1a exportacién al amparo del C.V.D.

Las personas fisicas o morales que obtengan la devolucién’ de
impuestos de importacién deberdn guardar y tener a disposicidn de las
Secretarias de Comercio y de Hacienda y Crédito Piiblico los documentos
relacionados con las solicitudes que hubiesen presentado, tode ello por
un lapso de cinco afios.
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a)

b)

<)

VENTAJAS QUE OFRECE ESTE sxsmu:

Los exportadores de productos manufacturados podrén solicitar a la
SECOFI, en los términos de este decreto, la devolucidn de los
impuestos a8l Comercioc Exterior causados per los insumos incorpo~

rados en el producto exportado.

Con el objeto de praoteger al exportador de los efectos de la infla~
cidén y da2 los costos financieros, la devolucidn de los impuestos
al Comercio Exterior se otorgard por el equivalente del valor
actualizado de dichos impuestos, al momento de la recuperacidn
de los mismos,

La devolucidon de estos impuestos se otorgard mediante “Certificados
de Devolucidn de Impuesto” que expedira la Secretaria de Hacienda
y Crédito Pdblico,

7.

Secretaria de Fomento Industrial y Comercic Exterior. PROGRAMA DE
FOMENTO INTEGRAL A LAS EXPORTACIONES, Abril 1985, Méxice D.F.
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3.7 REGISTRO ALTEX (TRATAMIENTO PREFERENCIAL A LAS EMPRESAS ALTAMENTE

EXPORTADORAS).

REQUISITOS DE DEBEN CUBRIR LAS EMPRESAS PARA OBTENER ESTE REGISTRO:

a)

b)

Empresas que durante el Gltimo afio calendario o ejercicio fiscal
hubieren obtenido los siguientes resultados:

- Saldo favorable a su balanza comercial.

- Exportaciones directas por un valor minimo de US $3'000,000.00
o. por US$1'000,000.00, cuando ésta cantidad representa como
minimo el 40 por ciento de sus ventas totales.

= Exportadores indirectos, cuyas ventas anuvales de mercancias
incorporadas a productos de exportacidn, o exportadas por
terceros representen un valor minimo equivalente al 50 por

ciento de sus ventas.

Empresas que se comprometan a alcanzar en el plazo de un afio los
requisitos seiialados en el parrafo anterior.

BENEFICIOS QUE SE OBTLENEX CON ESTE REGISTRO:

a)
b)
<)
d)

e)
£}

g)

Atencidn especial en trdmites ante el gobierno federsl,
Asignacidn de ejecutivos de cuenta en Bancomext y Secofi.
Derecho & mayor cobertura de financiamiento de Fomex.

En importaciones temporales no tendrd obligacidém de presentar fian—

za o algiin instrumento para garantizar el interés Fiscal,
Poder realizar despachos demiciliarios.

Autorizacidn global anual para adquirir y usar divisas para gastos

asociados a la exportacidn e importacidn.

Sistema automitico para el acreditamiento del I,V.A.
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CAPITULO 4

ASPECTOS MINIMOS QUE DEBEN CONSIDERARSE AL EVALUAR UNA
' ALTERNATIVA DE EXPORTACION.

Elipresen;e capitulo. tiene:por - objeto dar . a conocer. en forma
‘priéctica’ todos .y ca,da"uno de ‘los - aspectos. mids relevantes dque se

cohteﬁlﬁlaﬁ'}idfénfe el proceso de exportacién, entre ellos:

{11757 La Evaluacién Preliminar del Pfc;duutr:trér'

2. La seleccidn de Mercados.
3. El Plan de Mercadeo.

4, La Determinacidn de Costos de Fabricacidn, de Empague'y Fingnciero's
en Funcidn de 1a Exportacidn.

5. La Seleccidn de Canales de Distribucidn.
6, La Seleccidn de la Traensportacidn.

7. La Cotizacidn.

8;- - La Fijacidn de la forma.de Pago.

9. - Obtencién de la Documentacién.
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4.1  EVALUACION PRELIMINAR DEL PRODUCTO.

Todo industrial que tenga en mente exportar, debe hacer una
"Evaluacién de la Exportabilidad" de su producto como punto de partida

de sus planes de exportacidn.

Esta evaluacidn tiene gran importancia, por lo que es muy
conveniente analizar con todo cuidado el producto tomindose el tiempo
y utilizando los elementos precisos para que se determine lo mejor
posible de que el misme pueda ser enviado al mercado exterior,

asegurdndose de antemano resultados positivos en la operacién.

A continuacidn se presenta un cuestionario cuya resolucidn serd

de gran ayuda para determinar la exportabilidad del o los productos,’

3. El costo de estructurar este esquema es relativamente baje, pues -
seria el de un Contador o cualquier otro funcionario de la empresa
que recurra a las fuentes de informacidn.
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A)

ASPECTOS ARANCELARIOS:

1.  IMPUESTO DE IMPORTACION.
FRACCIOK NOMENCLATURA TASAS DE IMPUESTOS
KORMAL I N.M.P, l S.G.P.A. ESPECIAL
2,  OTROS IMPUESTOS Y DERECHOS DE EFECTOS EQUIVALENTES PARA MEXICO.
a) Impuesto Especial.
b) Depdsito Previo.
c) Inpuesto Productos Industrializados.
d) Derechos Consulares.
e) Otros {Especificar).
B}  ASPECIOS HO ARANCELARIOS:

1.

Cuotas, cupos o contingentes.

2,

Permisos o guias de importacién. S.8L s NO e
- Certificados de Origen. ST ND__ OFICIAL -
CAMARA DE COMERCIO.
= Certificados Fitosanitario. SI___ NO____ OFICIAL
= Certificado de Calidad. ST NO__ _ OFICIAL __
~ Registro del producto para su comercializacidn.
ST____ NO,

En caso afirmativo, detallar requisitos a seguir y 1la
Dependencia Oficial ante la que debe hacerse el tramite.

- Vica Consular. SI NO

- Facturas Aduanales especiales. S1 NO

En caso afirmativo,especificar niimero o nombre del documento
Ejemplo: Formulario 5515; Formulario MA, etc.
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c)

II
111

Normas de calidad, requisitos de etiquetado, normas de empaque
y embalaje. . B .

korma de calidad, SI NO NACIONAL INTERNACIONAL
En caso afirmativo, especificar el nombre y niimeres o clave
de identificacidn y anexar copia fotostdtica de la norma.

Requisitos de etigquetado. SI NO .

En caso afirmative, sefialar el nombre, clave o niimero de la dis~
posicién aplicable y anexar copia de las disposiciones
correspondientes.,

Normas de empaque y embalaje. SI X0

En caso afirmarivo, especificar el nombre, clave o nimero de las
normas, separando aquellas que sean para tridfico maritimo,
por camidn, por ferrocarril ¢ aéreo, anexando copia de 1las
disposiciones correspondientes.

"Registro de Proveedores extranjeros. SI NG

En caso afirmativo, indicar el procedimiento a seguir y remitir
las formulsrios correspondientes.

Requisitoes legales pars nombrar agente o representante comercial
en ese mercado. 51 NO,

En caso afirmativo, sefialar el procedimiento para su nombra-
mientoe asi como el eventual registro del contrato, acompafiando
copias fotostdticas de las disposiciones legales especificas
aplicables a este asunto.

ASPECTOS COMERCIALES.

Nombres y direcciones de los principales importadores del
producto.

NOMBRE DIRECCION TELEFONO TELEX
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Iv

VI
O VIID

11

I11

VII.

" Cotizaciones o precio de venta en el mercado.

Mayoreo
Medio Mayoreo
Al detalle

Catizaciones o preciés de venta de los proveedores extranjeros:
PAIS COTIZACION (C and F,CIF,etc.) PRECTO

Formas usuales de financiamiento a la compra-venta del producto
otorgadas por los proveedores extranjeros.

Y importador Mayorista, distribuidor o consumidor final.

30 dias 45 dias 60 dias 90 dias

L P P 1 ]

Otros, especificar:

Al importador Medio Mayorista.
30 dias 45 dias 60 dias 90 dias

L1 | 11 | |

Al importador Detallista. o
30 dias 45 dias 60 dias G0 dias

L | I | P |

Otros, especificar:
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I
oI

S

ey

Canales ' de Distribucidn ‘utilizados - por los proveedores

extranjeros,
' CADENA

PAIS DE TIENDAS DISTRIBUIDOR COMISIONISTA & AGENTE

B oL 1]

3

Observaciones:

Formas usuales de documentacidn de compra-venta.

Contrato Eserito Carta de Crédito Giro
g w (especificar) A la vista
Ala Aceptacitn

Temporadas de venta del producto.

De venta continua. E::J

letra de Carbio
A la vista
A 1a Aceptacitn

Estancial: .
1% Entre el ¥y el
2% Entre el y el
Observaciones:
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8, Presentacién comercial del producto.

I . Envases utilizados para punto de venta,
11 Clase de etiquetas:
1T Catdlogos, folletos o literstura de apoyoe s la promocidn qﬁé

uvtilizan los proveedores extranjeros:

v Medidas o tamaiios de los productos que se comerciali;ﬂn:
v Formas de empaque y embalaje utilizades por. .los périsesw
proveedores: i
PAIS
a}
b)
c)
4)
e)
VI Muestras de productos, de empaques o embalajes y de material
de apoyo:
9. Convenios de pages reciprocos. Convenios interbancarios.
Convenios camerciales.
1 Tipa de convenio existente con México.
Pagos reciprocos Interbancarios
Comerciales No existe
11 Entidades participantes en el convenio:
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111

10,

Ix

11X

12,

11

11T

Mecanismo - de. utilizacidnm, li_x‘ni.tesi d
productos que ampara: o

Nombre:

Peridodo de reslizacidn:

Lugar de realizacidn:

Tipo de evento:

Condiciones de participacidn:

Reuniones sectoriales ALADI, acuerdos de complementacidn.

Periodo en que se efectuaridn las reuniones:

Lugar en que se efectuaradn las reuniones:

Existe{n) Acuerdo(s) de complementacién para el {(los)
Producto(s). SI NO
a) N de Acuerdos: Fechas de firmas:
b) Paises participantes:

c) Tasas de impuestos a paises participantes:

d) Tasas de impuestos a terceros paises:

Publicidad y propaganda utilizada por les productos locales y
los proveedores del exterior.

Medios de Publicidad utilizables:
Diarios Revistas Radio Televisién

Piblico que los lee, observa o escucha;

Diaries Revistas
Radio Televisidn
Tarifas de anuncios:

Radio Revistas
Diarios Televisidn
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A pesar de su smplitud, este esquema puede elaborarse con relativa
facilidad si se recurre a las fuentes de informacidn que pueden propor—
cionar la informacidn contenida en £1.

Dentro de dichas fuentes pueden mencionarse:
- Sociedades Nacionales de Crédito.
- El Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N,C.

- Los Consejeros Coverciales de México en el Exterior.

- Las Consejerias Comercisles de otros Paises en México.
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4.2 SELECCION DE MERCADOS.

A. Informacidén sobre el mercado potencial a través del Banco Nacional
de Comercio Exterior u otros medios.

El empresario interesado en encontrar mercados en el extranjero
que pueden ser potencialmente receptores de sus productos, dispone
de informacidén especializada y especifica a cada mercado, para cada
producto o grupo de productos, que han recopilado organismos piblicos
y privados de caricter nacional e internacional. Estos informes abarcan
investigaciones de caricter exploratorio,de caricter general, o incluso,
de aspectos esenciales de acceso al mercado como pueden ser los consumi-
dores o usuarios; los canales de distribucién existentes los medios o
mecanismos de promocion; la presentacion comercial o la politica de

precios, ete.

El Banco Nacional de Comercio, ha estado desarrollando unos estu-
dios de mercado de cafécter exploratorio, por conducto de todas y cada
una de las consejerias Comerciales de nuestro pais en el extranjero,
y tomando como marco de referencia una ndmina o lista de productos
mexicanos que ha considerado como prioritarios en su colocacién en
los mercados internacionales, Esta cantidad de informes se puede obtener
generalmente en forma gratuita y excepcionalmente a un costo reducido,
a través de consultar las bibliotecas de que disponen las oficinas
regionales del Banco Nacional de Comercioc Exterior, en caso de que
tuviesen a la mano dicha informacitn, el interesade, en un lapso razo-
nable podrd disponer del informe de su interés a través de la misma
oficina regional, quien lo solicitard a las oficinas centrales de la
Ciudad de Méxica.

En caso de que los productos de que se trata, no estuvieran dentro

de la ndmina que estructurd el BNCE, el interesade podrd recurrir a gran
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nimero de documentos especializades en los elementos de acceso al
mercado y de comercializacidn internacional de que dispone la Biblioteca
Central del Instituto de la Ciudad de México. Una posibilidad nis,
es la ayuda que en materia de informacidn comercial especializada,
le otorgan al empresario nacional las Consejerias de México en el
extranjeto para ello, no hard falta m3s que escribir una carta o enviar
un télex, con todos los datos esenciales e indispensables de acuerdo
a los aspectos de comercializacifn que se quiera conpcer evitande hacer
descripciones genéricas de los productos.

~-En México existen otras fuentes de informacidn especializadas, que
pueden consultarse a través de sus bibliotecas o de los servicios de
intercambio de infarmacifn que tienen establecidos con un gran nimero de
centros o bancos de informacidn del mundo tal es el caso del Consejo
Nacional de Ciencias y Tecnologia y del Servicio de Consulta a Bancos de
Informacidon, la Biblioteca del Banco de México, la torrespondiente
a Nacional Financiera, a Petrdleos Mexicanos, la Biblioteca Benjamin
Franklin de la Ciudad de México, y las que se encuentran en diversas

embajsdas extranjeras en nuestro pais.

También se pueden sefalar los servicios que en 1o particular
proporciona la Asociacidn Nacional de Inportadores y Expotadores de la
Replblica Mexicana (ANIERM), la Confederacidn de Camaras de Comercio
{CONCANACO), la Camara de Comercio de la Ciudad de México, el Consejo
Empresarial Mexicano para Asuntos Internacionales, la Camara Naciomal
de la Industria de la Transformacidn (CANACINTRA), la Camara de Comercio
México~Norteamericana, el Banco Nacional de Comercio Exterior y la

mayoria de las Sociedades Nacionales de Crédito que disponen de una
amplia red de correspousales en el nmundo, 38 travaés de los cuales es
posible solicitar y obtener informes especificos del comprador er el
extranjero.z
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Las fuentes de informacién internacional son: Centro de Comercio
Internacional UNCTAD-GATT, Organizacidén de Estados Americanos de
¥Yashington, D, F., El World Trade Center de New York. la Camara de Comer-—
cie Internacional, los organismos para promocién y desarrollo para
paises menos desarrollados de Japdn, Repiiblica Federal de Alemania,
Francia, Holanda, Suecia, Suiza y Bélgica,

Una fuente de informacidn adicional la constituyen los directivos
de empresas importadoras, que se editan por una gran variedad de insti-
tuciones y empresas en el mundo, y de los cuales, el Centro de Comercio
Internacional, ha elaborado una publicacién que es un prontuario en
donde se resume su contenido, las caracteristicas esenciales de 1la

" informacidén, la cobertura a programas industriales o comerciales de
que se trate, todo ello adicionado de la periodicidad de la publicacidn

su costo, y el nombre y direccidn a donde puede solicitarla.

2. Banca Confia, S.N.C., "Manual del Exportador”. Héxico; D.F, Héyo de
1986, pag, 224 .
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B) Estudio de usos y costumbres del mercado potencial, considerando
aspectos econdmicos, sociales y culturales.

Bl éxito que ha tenido en el mercado nacional, el industrial,
productor o comerciante que desea exportar, se debe fundamentalmente a
su pericia en satisfacer necesidades o demandas concretas de diversos
sectores de los consumidores con aquellos productos que fabrica y que
atienden a los usos y costumbres de las persenas gque los adquieren,
seglin sea su posicidn econdmica, social o cultural. Estas mismas condi-
ciones en usos y costumbres, son las que en los mercades internacionales
propiciaran u obstaculizardn la venta de los productos que desea hacer
el empresario mexicano, Por tanto, tendrd que analizar cudles son, que
caracteristicas tienen en cada uno de los segmentos de su mercado,
etc.

Entre los usos y costumbres se pueden sefialar, las de car@cter
religioso, aquéllas que van con la tradicidn histdrica o cultural de
cada uno de los pueblos o nacién; la manera de vivir de las personas en
relacidén directa a sus ingresos y a su posicidn social, ya que pudiera
ser que algunos consumidores tengan un determinado concepte y actitud
negativa hacia los productos de un pais equis o que no tengan conoci-
miento del mismo y de sus posibilidades industriales o recursos
naturales, y por tanto, tendria que vencerse esa actitud negativa

mediante una estrategia comercial especifica.

En otras ocasiones podria suceder que no se tuviera la costumbre
de comer o tomar determinados alimentos o postres dulces, o que la
frecuencia con.que se hagan las compras de esos productos, pudiese
influir en el tamafio y contenido de los empaques o envases que se estu-
viesen comercializando., También pudiera ser que ciertos colores les
gusten o atraigan, sobre todo en determinadas combinaciones de los
mismos, pero también podria ser que rechazaran o no les gustasen algunos

otros colores sclos o combinados.
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Estos factores intangibles, ‘influyen definitivamente en la suerte

que corra un producto en un mercado - internacional. Por ello, el
exportador deber3d tenerlos nuy en cuenta y estudiar la repercucién

positiva o negativa que tendria sobre sus productos.
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4.3 PLAN DE MERCADEO.

En esta etapa, es necesaric hacer un estudio de los elementos
del mercado elegido que incidirdn en el producto, para poder hacer
el plan de mercadea de acuerdo con los propios elementos.

Deberd recabarse toda la informacion posible acerca de:

- Las actividades o hdbitos del cunsumidor en ese mercado.
- ¢Cudles son las actividades y métodos de comercio usuales?
- La competencia.

- las politicas gubernsmentales,

- Usos ¥y costumbres de cardcter religioso, histdérico y cultural
de cada pueblo o nacién.

- La manera de vivir de las personas en relacifn directa a sus

ingresos y a su posicidn social, ete.
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4.4 DETERMINACION DE LGS COSTOS DE PRODUCCION, DISTRIBUCION Y. VENTA
EN FUNCION DE LA EXPORTACION.

Con el propdsitec de ser competitive en cuanto a precio de 1los
productos gque se ofrezcan o comercialicen en el mercado internacional,
la adopcidn del método de costeo marginal por parte de la empresa
exportadora, siempre y cuando la autoridad fiscal que corresponda
auvtorice el mismo mediante una resolucidn particular, constituye uns
de las formas m3s aconsejables para el objetive sehalads. En efecto,
lo que se pretende es no sobrecargar el precio de los productos de
exportacidn con la parte proporcional que les corresponderia de los
costos fijos, tales como los de administracidn, mantenimiente, promocién
y venta, etc., afectos, al mercads nacional, es decir, a ls produccidn
y venta pars satisfacer la demanda de consumidores nacionales, ya que
si la empresa no exportase, éstos estarian ya tomados en cuenta en
el precio de venta pacional, y por tanto no tienen porque reflejarse
en el precio de exportacibnm.
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HOJA DE COTIZACION,

Es indudable que al determinar el precio adecuado a los productosv
a exportar a los diferentes paises que representan las caracteristicas
més favorables para concentrar el esfuerzo de la empresa exportadora
en la promocidn y venta de sus productos, el primer punto que resolver
los empresarios es el de las obligaciones que le impone el o los
términos de comercio negociados, para establecer hasta qué punto exacto
correrdn por su cuenta los costos, riesgos o pérdidas que pudieran
causarse a la mercancia o por el manejo de la misma. En estas circuns-
tancias, lo aconsejable es tener una hoja de célculo de la cotizacidn
que le permita revisar o verificar el costo de aquellos servicios,
maniobras u operaciones que realice en cumplimiento de sus obligaciones
dentro del plazo o en la fecha pactada.

Ahora bien, para establecer este cdlculo, el exportador necesitard
las cotizaciones o el costo de maniobras de carga, descarga, fletes,
recargos, transporte terrestre, maritimo o aéreo, de embalaje especial,
de etiquetado, marcas de pSlizas de seguro, de derechos de permisos,
visas o autorizaciones, etc.

La hoja de Cotizacién cumple también la funcidn de ser un registro
permanente, y por tanto una fuente de informacién de las condiciones
rutas y demds datos esenciales para una recotizacién o cualquier
solicitud de aclaracidn tocante a algunos de los elementos de los costos

que se tomaron en cuenta,

En el encabezado de la hoja, se deben establecer los datos sobre
los cuales se basa el caleulo, tales como el peso o medida, volumen y
niimero de unidades por cada "tonelada". Determinados estos datos,
los siguientes rubros de acuerdo a su numeracidn, deberdn entenderse
como sigue:
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2)

3)

4)

5)

6)

El precio en fabrica menos la utilidad, es decir, se tomardn en
cuenta el costo de produccidn, en su caso de administracidn, y el
financiero.

Debera establecerse el porcentaje de utilidad que considere
conveniente la empresa, exactamente después del rubro anterior para
no sobrecargar la cotizacién, estimando el beneficio o utilidad,

sobre todos los demds rubros de gastos o costos.

8i dentro de la politica de la empresa se contempla a agentes
comisionistas, porque asi actua también la competencia, deberd
determinarse en este punto, en qué forma y monto se pagard la
comisidn, sobre todo refiriéndolo al precio en fibrica y no después

de adicionarle a éste, los demfs rubros de costo. .

Aunque son pocos los productos que pagan impuesto para la
exportacién en México, es conveniente calcular el costo de los
mismos en este punto, o sea después del costo de los productos
en fibrica, mis el beneficio.

El siguiente elemento es el destinado a cubrir la impresidn disefo,
o compra de estas etiguetas o de los envases, contenedores o reei-
pientes inmediato de los productos, que sean diferentes a los
usados para el mercado nacional,

En comercio internacional, las mercancias deben ser embaladas
de tal manera que protejan a los bienes que contiene en contra de
posibles averias, contaminaciones o pérdida de su valor comercial,
por medic de estos embalajes especiales que tienen un costo
adicional, en algunas ocasiones, mis alto que incluso el mismo
producto que contienen.
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N

8)

9)

10)

11)

La colocacién de marcas en los bultos o cajas, de manera que el
personal de las empresas transportistas identifiquen ficilmente
todo un embarque, es un costo adicional que debe tomarse en cuenta

también.

El flejar o enfardar leos productos a la exportacidn, se hace gene-
ralmente para protegerlos contra robos, asi como para evitar que
los productos se salgan de las cajas, bultos u otros aditamentos
que los contengan, en una palabra adicionarles seguridad y presen—
tacidn a las unidades de embarque, por lo que deberd realizarse el
gasto y tomarse en cuenta el precio de exportacifn.

En este caso, el costo del transporte de las mercancias debera
conocerse, ya sea que se utilice una empresa de este servicic, o
que se utilicen las upidades propias del exportador. Este costo es
Gnicamente hasta el lugar o estaciones de carga que lleven los

productos a ser despachados para el extranjero.

Del punto anterior, el transporte deberd realizarse hasta la aduona
por donde abandone territorio nacicnal la mercancia, ya sea esta
fronteriza, maritima o aérea.

El flete en este caso, se calcula tomando en consideracidn el peso
total o el volumen total del embarque, ya que siempre se obtendrd
cotizacién del transportista, fijando una cantidad por cada
tonelada wétrica o metro ciibico, ¢ sea segiin lo que dé mas en

el cllculo de peso o volumen.

Estc gasto se resliza en los casos que se combiten el iréfico de
cabotaje con el trifico de altura, o sea, que de un puerto nacional
se transporte la mercancia en buque a otro puerto nacional, en

donde se haga el transbordo a un bugue de trafico internaciomal,
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12)

13y

14)

15)

16)

per tanto, se tengan que pagar las manjobras de descarga, ya que
generalmente las de carga al buque que lleve las mercancias hasta

su destino, ya van incluidas en el flete respectivo.

Estos gastos se otasionan cuando la descarga de los productos del
medio de transporte que los llevd hasta la borda de salida, no se
realizan dentto del plazo de gracia concedido al embavcador para
realizar esta maniobra. Esto es frecuente cuando se atraviezan
dias festives con diass no laborables o en los cases en que se
retrasa el buque en donde van a ser cargadas las mercancias o
cyando existen problemas de suspensidn de labores por mal tiempo en
los puertos de salida; por tanto, debe tomarse en cuenta este
gasto de acuerdo a las circunstancias que Se presenten.

Estos gastos corresponden a las maniobras de muelle y pueden ser
de unidad de transporte a almacén, de éste al costado de la unidad
del transporte internacional,

Lz informacidn respectiva, se la puede dar el empreserin su agente
aduanal o el representante legal de 1a empresa transportista.

Se deherd tomar en cuenta este coste solamente en loc casas en que
1s mercancia excede de los limites normales de las cajas o de
las unidades de carga usuales en comercic internacional, y por
consiguiente tenga que emplearse equipo de maniobra especializado,

Esta es una partida gque se deiz para el caso en que se presenten
maniobras, manejos o trabajos de instalaciones especiales, tales

como tanques de almacenamiento de gran volumen en los puertos.

Este costo es obligatorio para transportacidn a una gran cantidad
de paises,sobre toda de los denominados en desarrollo, generalmente
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17)

19)

20)

21)

22)

se ‘tienen: que realizar en divisas y su costo es unitario o un

porcentaje sobre el valor ex-factory de la mercancia.

Este costo se determina solicitando a los representantes de las
lineas maritimas que presten servicio regular eatre puertos
mexicanos y puertos de mercado a donde se vaya a exportar. Su pago
debera hacerse en divisas, preferentemente en ddlares horteame-—
ricanos, y ademis, del flete podrdn sedalarse recargos gque se
estimardn en porcentajes sohre el flete o en cantidades netas
por taonalada o metro cibico.

Este es un costo que sa hard en el case de que el empresario se
inicie en las exportacionss y no cuente con un depsrtamento espe—
cializado; por ranto, el agente expedidor suplird astz deficiencia
con sus conocimientos y experiencia en la materia.

Llegando a este punto, deberidn sumarse todas las cifras anteriores
para obrener el costo total en la ncreda nacional.

En este punto no se adiciona un ceste, sino que se aplica el
estimulo que el Gobierno haya establecido a las exportacicnes en
materia de devolucién de impuestes indirectes ¢ de otro necanismo
de estimulo fiscal que no constituya practicas comerciales
impropias en el comercic internacional, es decir, gque puedan
considerarse como subsidia.

Realizada la operacibén anterior, se tendria ya el importe neto
en moneda nacional,

De acuerdo al término internacional de comercio, si este es CIF,

el exportador tendrd que pagar la prima de seguro maritimo en

las condiciones minimas o F.P.A.
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23)

24)

25)

26)

Llegando a este punto, el industrial exportador tendrid gque estimar
el costo financiero cuando otorgue crédito a las ventas y no a la
pre-exportacidn, porque se supone que ya estard contemplado en el

costo o precio del producto puesto en planta.

S5i se otorga financiamiento, es necesaric que tome un seguro de
crédito, por medio de una pdliza general o abierta en la Cia.
Mexicana de Seguros de Crédito (COMESEC), no tomari este seguro
si la exportacidén se documenta con carta de crédito irrevocable,
confirmada a la vista.

Fara obtener el precio CIF en moneda nacional, no habrd mis que
sumar los puntos 21, 22, 23 y 24,

Al precio CIF en moneda nacional, deberd realizarse la conversién
a la moneda del pais de que se trate, o aguélla en que se hubiese
pactado en el contrato de compra-venta, para poder integrar la
oferta y enviarla inmediatamente a su cliente en el extranjero.
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ticas de su producto, del mercada que se.va A exporta
internacional de comercio que se requiera.

Precic dado a
Direccién Direccidn Cabl
Unidad Peso brutg

NGmero de unidades por tonelada

1.

2.

4

5.

6.

8.

9.

11.
12,

-de” cotizacidn, - que
: caracter{s-

del término

A. Coste unitario.....c.eeceveeans

B. Coste de una tonelade......voues

Beneficio % y su cuantia ...
Comisidn del agente en el extranjero

Impuestos de exportacidn, sobre la*icifra

BrAVAMENCS . cevirsvovesnsoenssoccnas
Etiquetas especiales, etiquetado ‘
Embalaje..saveieisnsiessesniiosivies
Hercado.....................7....'.:.;;'
Enflejamiento o enfardamientOe.s.as

Transporte hasta el depdsito de mercancias,: buque flu

U OLr0 JUBAT 1 svusverrvosssassessenesonssnassanisnss

Transporte hasta el puerte. Ruta y transportista..,..

Conocimiento de embarque minimo Kg. Bonificacidn.
Flete hasta el puerto por toneladA...c.ceiveeescenscanes

Costes de descarga por Kg. Importe por tonelada..... AN T

Gastos de demora, almacenamiento en frigorifico y otros costes

ANALOZ0S POT LOMEIAUA «vvvvrrerrnnsrrenneseeenncsnnnessineadinios

-
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13,

14,
15,
16.
17.

18.
19.
20.
21.

22,

23.
24.

26.

Gastos de muelle { pongase una X donde corres'poﬁda/"‘) S

peso, volumen importe por tonelada ... Cev V.V
Gastos de carga larga o de carga pesada .......0% .

Otros gastos (enumérense)....................‘..'.y.'. . ‘e

FBCLUTAS CONSULATES susevsensareossssennrorsoasassssassrsrsnoinssed

Fletes maritimo (péngase una X donde corresponda}
Peso_____ Volumen___ __ Sobre cubierta

Bajo cubierta Con ventilacidn

Envio minimo por conocimiento de embarque

Tarifa por tonelade

Moneda

Importe en moneda vuo.vveeeecnans A
Remuneracion del agente de transporte ........ ..

Total en moneda nacional.........co.vias JRRHANN s

Deduccién por bonificacién o rebajfa,.........cvueie 3

Seguro maritimo:a) Valor de la tonelada (Partida 21)......’.‘....
b) Mis el 10Z del valor..........
c)

Cuantia que ha de asegurarse.....i....ee

Seguro de crédito a 1a exportacifn...ee,ecsrrseronsreanss
Precio CIF en moneda nacional (simese las partidad i,

y 28).... O

Conversidn en délares de los Estados Unidos, li_bra

u otra moneda.
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4.5 7 SELECCION DE CANALES DE DISTRIBUCION.

Como es f&cil supomer, los canales de distribucidn, o sea, los
medios que se van a usar para hacer llegar los productos al comsumidor,
varian de acuerdo con la naturaleza de los nismos productos,

En estas condiciones, es prudente escoger, en forma adecuada,
el canal de distribucién gue permita hacer llegar, com la mas eficacia
posible, los productos al comprador final,

Basicanente son tres las formas en que puede hacer la venta de

exportacidn:

- Directamente. Lo que significa gque las operaciones se haridn a
través del propio departamento de organizacién interna de ventss

mediante sucursales, representantes o agentes en el extranjero.

- Indirectamente. Usando los servicios de empresas comisionistas,

camercios cooperativas o agencias de compras.
- Y finalmente, a empresas compradoras exportadoras locales, caso

en el que todo se reduce a una operacidn de vents local, aunque
a precic de exportacion.
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. 4,6 SELECCION DE LA TRANSPORTACION.

Por medio de transporte a escoger .para realizar su exportacidn

deberd estar de acuerdo con ‘la clase ‘de prbductvo,' su volumen, peso,

facilidad de manejo, etc.

En cualquier caso, Se - puade .conocer con .breci;sialn ‘el Vc;qst:o' que

significard transportar el producto, no- importa 'si‘se hace por aérea,

Spima 3
terrestre ¢ maritimo,

Para informacién sobre fletes, salidas, etc., puede recyrrirse
a los armadores, consignatarios de buques y agencias de transporte
aéreo, cuyas oficinas pueden localizarse en el directorio de
teléfonos, o bien recurrir a la Comisidn Técnica de Transporte
Maritimo de la Confederacidn de Cimaras Industriales.
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4.7 | FORMULAR LA COTIZACION.

Una vez que se ha determinado el costo de produccion, el vendedor
deberd formular una cotizacidén o término de venta, que establezca
cudles son los derechos y obligaciones tanto del vendedor como del
comprador, durante el desplazamiento que vaya teniendo la mercancia
desde la bodega, planta o unidad industrial del vendedor, hasta la

bodega del comprador,

Lo anterior quiere decir, que se deberd establecer claramente
duién asumird el costo por el manejo de la mercancia, su proteccién,
identificacion, individualizacidn, fletes por transportacifn nacional e
internacional, almacenaje, manejo aduanal, seguros comerciales, etc.,
ya que son elementos importantes para la determinacién del precio de

venta,

Con el fin de que el exportador mexicanc tenga una idea clara
acerca de estos términos internacionales de venta, a continuacidn se
mencionan los principales de ellos, expedidos por la Cimara de Comercio

Internacional(incluyen adiciones de términos hechas en el afios de 1980);:

- En fabrica (ex works, en factoria, en plantacién, en el almacén).
- France vagdn{FOR/FOT), indicando punto de partida convenido.

- Libre al costado del buque (F.A.S.), indicando puerto de embarque
convenido.

- Libre a bordo (F.0.B.), puerto de embarque convenido.
- Costo y flete (C&F), indicando puerto de destine convenida.

- Costo,seguro,flete (C.I.F.), indicando puerto de destino convenida,
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~ Sobre 1 Bugue (EX SHIF), indicando puerto de destino convenido,

- Sobre el Muelle (EX QUAY) impuestos de advana pagados ¥/o libre de
derechos, indicando puerto convenido. o

-~ Entrega en Frontera (DELIVERED AT FRONTIER), lugar dé entréga
convenido en 1a frontera.

- Entregs Libre de Derechos (DELIVERED DUTY PAID), indicando lugar
de destino convenido en el pais de importacidn.

- Libre 2 bordo aeropuerto (FOB AIRPOT)}, aeropuerto de partida
conventdo.

~ Libre transportista (FREE CARRIER}, punteo convenido,

- Flete porte pagado hasta (FREIGHT OR CARRIAGE PAID TQ), indicande

punto de destino convenido.

~ Flate/porte y segurc pagados hasta (FREIGHT OR CARRIAGE INSURANCE
PAID TO), punto de destino convenide.

En fabrica significa que la Gnica responsabilidad del vendedor es
poner la mercancia a disposicidn del comprader en su establecimiento,

es decir, en su factoria, en su plantacidn, en su almacén, etc,

El vendedor no es resp able de cargar la mercancia en el vehiculo

de -transporte que suministre el vendedor, salvo acuerdo expreso en
contrario. En consecuencia, el comprador asume todos los gastos ¥
riesgas inherentes al transporte de la mercancia, desde el punto de
venta sefialado, hasta el lugar de destino. Para el vendedor, este

término representa la obligacidn minima.
Franco Veghn (FOR/FOT). Bajo este términc, el exportador tiene

la obligacidn de contratar el espacio suficiente para el transporte

de la mercancia, por unidad entera o por fraccidn del espacio de dicha
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unidad de transporte, cargando por su cuenta los productos o entregn-—
dolos bajo custodia de la enpresa de transportes, en la estacidn de
carga convenida o la mAs cercana a su establecimiento. El comprador
adquiere todos los riesgos y gastos desde el momento mismo hasta el
destino fipal de los productos.

Libre al Costadc del Buque (F.A.S5.). Las obligaciones del vendedor
se cumplen, bajo este término, cuando la mercancia ha sido entregada
al costado del buque sobre el muelle o en la barcaza que le lleve al
buque de transporte. El Comprador, a partir de ese momento, asume por

su cuenta y riesgo, la pérdida o los dafios de la mercancia.

libre Abordo (F.0.B.). S5e establecerd aqui, nada mas, la concep—
cién de la Cémara de Comercio Internacional, por medic de la cual,
el vendedor coloca la mercancia a bordo de un buque en el puerto
convenido y el riesgo de pérdidas o de dafios a la mercancia, se le
transfiere al comprador, CUANDO LA MERCANCIA PASA LA BORDA DEL BUQUE.

Costo y Flete (C. & F.). Bajo este término el vendedor, asume
todos los gastos, pérdidas y riesgos hasta que los productos cruzan
la borda del buque que los trasportard, prorregindose su obligacién
con relacidn a los gastos, hasta el lugar de entrega convenido. El
comprador en consecuencia, corre todos los dafos o pérdidas o de
cualquier incremento de los costos a partir de que los bienes cruzan
la borda del buque.

Costo, Seguro y Flete (C.I.F.). Bajo esta cotizacién el vendedor
adquiere la obligacién de asumir todos los costos, riesgos y pérdidas
que se ocasionen a la mercancia, hasta el punto en que &sta cruce la
borda del buque. La caracteristica principal se encuentra en que el
vendedor, ademds de cubrir el costo del flete hasta el punto de destino

convenido, paga asi mismo, la prima de un seguro en condiciones minimas.
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Sobre el  Buque (EX-SHIP), De acuerdo al presente término las
obligaciones del vendedor se extienden hasta porer la mercancia a
disposicign del comprador, a bordo del buque en el lugar de destino
convenido, por tanto, asume todes los gastos y riesgos que le puedan
causar u originar, por la mercancia o a la misma, hasta el punto de
entrega pactado. El comprador adquiere por consiguiente, la responsa4
bilidad total desde el momentoe en que la mercancia estd libre a su
disposicién en o dentro del plazo convenide y ha sido notificade

adecuadamente de ello.

Sobre el Muelle (EX-QUAY), De acuerdo al término que corresponde,
el vendedor debe colocar la mercancia a disposicidn del comprador,
en el muelle del lugar de destine pactado, asumiendo todos los costos y
riesgos que se pudieren causar por el desplazamiento de la mercancia
hasta dicho punto. En este términc existen dos variantes que se rela-
cionan si el comprador pagaz o no los impuestos y derechos de importacidn
en el pais de destino; por tanto, se recomienda establecer claramente
en el contrato de compra-venta si el término sobre el muelle incluye

o no el pago de dichos impuestos.

Entregado en Frontera (DELIVERED AT FRONTIER). El vendedor asume
todas las obligaciones, gastos y riesgos hasta que la mercancia llega
a la frontera convenida pero sin que cruce la linea divisoria e ingrese
en Frontera aduanera del pais del comprador. En consecuencia, el
comprador asume todos los riesgos, pérdidas y gastos, desde el momento
en que la mercancia se pone a su disposicidon debidamente despachada

en la aduana de salida, dentro del plazo o en la fecha convenidos.
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TERMINOS DE COTIZACION
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4.8 FLJACION DE LA FORMA DE -PAGO.

Una vez que se ha de:_ermina_c?b el Costo de VyPrnd’;xcci&nr y 'D.'istr;llbucian
del. Producto, el exportador delieré establecer. duélgseté: el mecanismo’ o

la forma de pago para cobrar sus exportaciones.

Actualmente la forma de pago que ofrece al exportadotr la mayor
garantia para el cobro total de sus mercancias, es a través de Cartas
de Crédito Irrevocables Confirmadas y a la Vista.

Antes de explicar las principales caracteristicas de esta y otras
tantas modalidades de Cartas de Crédito que existen en el Comercio
Exterior, es importante que definamos el concepto de Cartas de Crédito
Documentarias, diciendo que "es el compromiso que adquiere una insti-
tucién bancaria (banco emisor) por cuenta de una firma (solicitante,
importador o comprader) ante otra firma (beneficiario, exportador o
vendedor) por conducto de otra institucién bancaria (banco notificador)
de pagar determinada suma o aceptar letras a favor del exportador,
contre presentacién de determinados documentos y el cumpliniento de

las condiciones estipuladas en la carta de crédito".b

Cabe aclarar una idea que suele interpretarse erréneamente en el
sentido de que las Cartas de Crédito Documentarias representan una
real y efectiva garantia para el vendedor, esto solo es cierto cuande
el benoficiario cumple estricta y literalmente con las condiciones de la
Carta de Crédito Documentaria. Por lo anterior e independientemente
de que no todas las cartas de crédito documentarias ofrecen igual grado
de proteccidén al exportador, no conviene descansar totalmente en el
hecho de contar con un documento de esta naturaleza, descuidando la
investigacidn de los antecedentes del comprador, particularmente en lo
que se refiere a su moralidad.

4. Asociacifn de Banqueros de México. ABC de las exportaciones.
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En efecto, cuando se dice gque una firma tiene tan mal reputacién
que solamente se podria tratar con ella a base de cartas de crédito
irrevocables y confirnadas, frecuentemente se olvida que si por alguna
razdn, que inclusive puede estar fuera del control del esxportador (se
debe tener presente que éste normalmente no elebora todos los documentos
que aspecifica la carta de crédito), se originan algunas distrepancias
entre los términos de la misma y Ja documentacidn correspondiente,
yn comprader poco escrupuloso puede aceptar la mercancia que ya le
fue embarcada, s8lo a condicidn de que se le haga umr ajuste en el precio
o se le conceda alguna otra ventaja a la que normalmente no tendria
derecho, En estos casos, el exportador se encontraris en situacidn
de tener una mercancia en transito o en su punto de destino y por otro -
lado el riesgo de que su cliepte se rehuse a liquidar los documentos
por su valar exacto. Asi mismo, el bheneficiario se enctentra en una
situacion favorable al recibir el pago de la documentzcién que ampara
mercancias cuya calidad y caracteristicas son desconocidas para el
banco al momentn de negociar la carta de crédito, en virtud de que

los banrces Onicamente manejan documentos y no asi mercancias,
Obviamente, la solucidn adecvads es tratar con firmas de buenos

antecedentes y procurar por todos los medios no dar lugar a discre-

parcias entre los términos de la carcs de crédite y los documentos

presentados para negociacifn o pago.

A tontinuacidn se mencionan los principales tipos de Carras de
Cfedite que existen:

1., CARTAS LE CREDITO IRREVOCABLES CONFIRMADAS.

Las cartas de Crédite Irrevocables y Confirmadas son las que refinen
la maxima garantia para el Dbeneficiarie. Estos documentos
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constituyen el compromise irrevocable de pago, no solamente del
banco extranjerc que las emite o establece (en lo sucesivo
designado como Banco Emisor o Corresponsales), sino también del
banco local (en este caso un banco mexicano), que las confirma y
por este hecho se hace solidariamente responsable de dicha obli-

gacidén y se compromete a efectuar el pago en sus oficinas,

También es posible que la carta de crédito sea confirmada por
otro banco extranjero, generalmente en los Estados Unidos,
Inglaterra, Francia, etc. Se supone en ese caso el banco confir-
mador serda de reconocida solvencia ¥ que su confirmacidn refuerza

la responsabilidad del banco emisor.

En resumen, con una Carta de Crédito Irrevocable y confirmada por
una institucién mexicana, el beneficiaric tendréd la seguridad de
recibir en esta {iltima el valor de la mercancia exportada, siempre
y cuando a su vez, haya cumplido con los requisitos que le impone

el comprador extranjero a través de la propia carta de crédito,

Es tan segura y s prueba de pérdidas, como puede serlo el mejor

sistema de créditos. Es la forma mds perfecta.

Toda institucidn de crédito cuando confirma una carta de crédito,
asume un riesgo y una obligacién por cuenta del Banco Emisor por
cuyo concepto cobra una pequefia comisidon de conformidad. Lo normal
es que las comisiones de confirmacion y de pago sean per cuenta

del comprador, aunque bien pudiera haberse convenido que la pague
el exportador, De ser asi, la carta de crédito lo deberd estipular

con toda clarjdad.5

S. Asociacidn de Banqueros de México. ABC de las exportaciones.
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"CARTAS DE CREDITO IRREVOCABLES NO CONFIRMADAS.

Desde el punto de vista de la proteccidn que tiene el exportador,
en ‘segundo ~ términc se encuentra la carta de crédito irrevocable

no confirmada. Este documento constituye el compromiso irrevocable

"querasume un banco extranjerc (emisor) de pagar el importe especi-

ficado- en la carta de crédito, al recibir en sus oficinas los

documentos respectivos, siempre ¥y cuando estén extendidos de

‘acuerdo con las condiciones de la misma. Usualmente esto implica

quedicho banco se reserva el derecho de hacer el pago final y dar

por liquidada. la operacién, solamente hasta después de recibir los

“documentos correspondientes, comprobando a su satisfaccién que

estos estdn en orden y que los requisitos estipulados también

se han cumplido.

-8i bien esta clase de cartas de crédito no llevan la garantia

o responsabilidad adicional de algin otro banco, si se acostumbra
que la institucidén emisora solicite a um bance local que la
notifique, o sea gque la trasmita al beneficiaric. Con esto se
evitan dudas por parte del exportador respecte a la autenticidad
de un documento proveniente de un banco extranjero que pudiers ser
desconocido para &€l, Como esta notificacién se hace sin responsa-—
bilidad o compromiso del banco notificador, el exportador sigue
contando Gnicamente con la garantia del banco emisor en el extran=-
jero, situwacidn que podria acarrearle problemas en caso de que
tal banco resultard insolvente o de gque 1la institucién mexicana
notificadora no aceptara hacerse cargo de su megociacidn. Estos -
riesgos se pueden eliminar, si el exportador solicita a su cliente
que la carta de crédito sea confirmada por alguna institucidn

bancaria mexicana.
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Como se observara, en el caso de cartas de crédito irrevocables
no confirmadas, usaremos el término negociar y no pagar. puesto
que 1o que haria el banco notificador seria solamente negeciar
o descontar la letra y documentos extendidos al amparc de la
carta de crédito , entrezando su importe al beneficiario, salvo

buen fin.

La carta de Crédito puede presentar la modalidad de que su pago
se domicilie en las oficinas del banco notificador sin que esto

implique confirmacidn o compromiso de este Qltimo.

Por otra parte las cartas de crédito domiciliadas si tienen 1la
caracteristica de que cuando el banco negociador verifica a su
satisfaccidn que los requisitos se han cumplido y los documentos
estédn en orden, revela al beneficiario de responsabilidad posteriar,
entregandole su importe, no en calidad de negociacién, sino de pzgo

final,

Lo que indica que la carta de crédito estid domiciliada en las
oficinas del banco local de México, es la estipulacidn de que
las letras que el beneficiario debe extender sean a cargo de este
fiitimo , o una estipulacidén en este sentido en el texto del propio
crédito.

Normalmente la comisién que importa la negociacifn es por cuenta
del exportador, salvo cuando se trate de créditos domiciliados -
en cuyo caso son por cuenta del comprador, excepto cuando el

crédito especifique lo t:ant:):arit:."6

6. Asociacidn de Banqueros de México. ABC de las Exportaciones pag.g
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CARTAS PE CREDITO REVOCABLES.

Continvando con el puntc de vista de proteccién al exportador,
en tercer y Gltimo lugar colocamos a la carta de crédito revocable.
Como sy nombre lo indica, este tipo de carta de crédito ofrece una
preteccidn o garantia de pago muy relativa, ¥ya que puede revocarse
(cancelarse) o modificarse en cualquier momento, 5in previo aviso
al beneficiario, bastando para ello con que el solicitante pida su
revocacidn o modificacién a2l bance emisor. Sin embaryo, cuando
el banco notificador autorizado para negociar haya recibido alguna
documentacidn antes de recibir la orden de revocacidn, ésta no

sufrird efecto por lo que a dicha decumentacién se refiere.

Hasta aqui hemos descrito a grandes rasgcs los tres tipos de cartas
de crédito documentarias que con mayor frecuencia Se usan para -
liquidar embarque de mercancias al exterior, o inclusive:dentro
de un mismo pais.

CLAUSULAS ESPECIALES DE LAS CARTAS DE CREDITO.

LA CLAUSULA ROJA.

a) El vendedor extranjero puede solicitar la inclusiSn de 1la
clausula roja,

b) ' Dicha clausula auvtoriza al bante correspensal a conceder
anticipos al beneficiario, hasta por el total del crédito,
contra recibo.

c) Los anricipos se destinardn exclusivamente a la adquisicidn de
los materiales o mercancias especificamente estipulades en la
carta de crédito.



d) - Los reci'hos establecerdn que el exportador habrad de entregar
"los documentos correspondientes con el embarque de los bienes
respectivos, antes de la expiracidén de la fecha de la carta
de crédito.

e) La cldusula roja aumenta la capacidad financiera del expor-
tador en velacidn a la adquisicién de materiales neceserios
para la produccién.

LA CLAUSULA DE TRANSFERENCIA CABLEGRATICA.

El banco que establece originzlmente la carta de crédito paga
a su corresponsal bancario contra recibo de un cablegrama certifi-
cado de dicho corresponsal en el que se declare que ha recibido
del exportader los documentcs correspondientes y que los mismos

han sido enviado.
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4.9 OBTENCION DE LA DOCUMENTACION.

Existen dos tipos de documentos necesarios para exportar:

A) Los que exige 1a aduana mexicana, que son:

- Factura Comercial. L
- Permiso de exportacidn (cuando existei.
- Compromiso de Venta de Divises (CVD)
- Pedimento de Exportacién. :

B)  Los que exigen las aduanas de otros paises,em;':

- Certificade de origen.

- Certificado fitosanitario.

- Visa cansular. .
- Certificado de libre venta (en su caso)..

Si el exportador mexicaae ha cumplido c¢on el tramive y chtencidn
de documentos necesarios para exportar su producto, deberd preparar el
embarque para gque Este pueda ser despachado sin problema alguno por
la aduana mexicana que estrat®gicamente sea la mis conveniente; para
ello, deberd@ instruir a su agente aduanal o a su apoderado legal, debi-
damente registrado ante la aduana de que se trate,de las caracteristicas
de dicho embarque, acompafiandolo de un juego completo de los siguientes
documentos:

a) Factura comercial gque comprueben el cumplimiento de las obliga-—
ciones en materia de restricciones y de requisitos especiales,
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No se exigird la presentacidén de facturas comerciales en las impor-—
taciones y exportaciones efectuadas por embajadas y consulades
extranjeros o por sus funcionarios y empleados; las relativas a
energia aléctrica y las de petrfleo crudo y gas natural y sus
derivados cuando se hagan por tuberia, asi como cuando se trate

de menajes de casa.

El art. 88 del Reglamento de la Ley Aduanera en vigor, establece
que la factura ¢omercial deberd reunir los siguientes requisitos

y datos:

1. Redactarse en espafiol o, en su defecto, acompaafiarse de la
traducceidn correspondiente, la cual podrd firmarse por el

" remitente, destinatario o agente aduanal.

IL. Ser presentada en tres ejemplares, mismo nimero que corres—
ponderd a su traduccidn.

IIX, El lugar y fecha de expedicidn.

V. Las marcas, nimeros, clases y cantidades particulares de
bultos o el total de ellos. La falta de alguno de estos
datos puede ser suplida por el interesado o agente aduanal,
o bien aceptarse los que consten en la correspondiente lista

de empaque que deberd quedar agregada a la factura,

VI. La descripcién comercial detallada de las mercancias y 1la
especificacién de ellas en cuanto a clase y cantidad de uni-
dades, nimeros de identificacidn cuando- estos existan, asi
como los valores unitarios y global en el lugar de venta, En
ningln caso se aceptard como descripcién comercial de la mer—

cancia la que venga en clave.
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VII. Las cantidades desglosadas por concepto de  fletes y primas

de seguros

VIIL,EL nombre y domicilio del vendedor.

Compromisc de Venta de Divisas, debidamente registrado y firmado
por el funcionario bancario que corresponda de la sucursal perteneciente
a la Sociedad Nacional de Crédito (Banco) por la que vaya a recibir

el page de su exportacién,

Permiso de exportacidn, autorizacién o cualquier otro documento
que el régimen arancelario de exportacidn establezeca o que se sefiale
por las disposiciones complementarias de control, emitidas por alguna

dependencia oficial de las sefialadas en el punte dos de este capitulo,
Taldn o guia de transporte interno o en territorio nacional.

Un Gltimo documento que podrie remitir el exportador a su repre-
sentante legal, es el denominado Pedimento de Exportacidn o Boleta
de Exportaecién, de acuerdo con los formularios oficiales y los instruc—
tivos que se contienen en la Regla General niimero décima séptima que

en materia aduanera se expidié el 17 de junio de 1982 (Diario Oficial).
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CAPITULO 5

FINANCTIAMIENTOS ACTUALES A LA EXPORTACION

Actualmente el Banco Nacional de Comercio Exterior (BANCOMEXT) es
la institucidn de Banca de Desarrollo del Goblerno Federal, responsable
de financiar y promover el Comercio Exterior del pais.

Sus principales funciones (previstas en la Ley Organica) son las
de coordinar los apoyos financieros, promecionales y de garantia al
Comercio Exterior, y desempefar el papel de agente financlero del
Gobierno Federal en la negociacifn, contratacidn y administracidn de
los c¢réditos otorgados por idnstituciones privadas, gubernamentales

¥ multilaterales del exterior.

El BANCOMEXT, como fuente federal de recursos para financiar el
Comercic Exterior, otorga fimanciamiento a través del Fondo Nacional de
Fomento a las Exportaciones (FOMEX) a empresas piblicas y privadas,
tanto de manera directa {Banca de primer piso) comoc a través del redes—
cuento, por intermedio y con el apoyo de las Sociedades Nacionales
de Crédito (Banca de segundo piso).

Los principales fipanciamientos a la exportacidon previstas en
el Programa Financiero de BANCOMEXT para 1988 son:

a) Programa de Financiamiento a la Preexportacién.
b) Programa de Financiamiento de Ventas al Exterior.
c) - Carta de Crédito Doméstica (Exportadores Indirectos).

d) Programa de Financiamiento a la Exportacidn y Almacenamiento de
Productos Primarios no Tradicionales (Linea 1,6% BARCOMEXT),
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5 1 PROGRiIA DE. FIPANCIA m-.,no ALA ?E\bh‘(:‘ORTnClON.

El crédito a la preexportacmn con recursos FO‘IER es aplncable a’
aquel]as empresas que destinen parte de ‘su producclbn pare el mercado

“de’ exportacibn, ¥ cuve capital =ocxa1 sea ms)nrltanamente de origen

; mexicano (minimo 517).

--E} apoyo se otorga con la finalidad de dotar de capital de trabajo
a1 “exportador nacional con el fin de que pueda producir los bienes
q\‘xe le son solicitados del extranjero, sin menoscabo de sus recursos
propios ya que este financiamiento cubre todo el proceso productive
desde el momento en que la materia prima psra producir entra en la
planta, hasta el momente de émbarque. .al. extranjero del producto

terminado.

Las condiciones generales para este financiamiente son:

A, CARACTERISTICAS.

1. MONEDA DEL FINANCIAMIENTC,

Pesos Mexicanos.

2. GRADO DE INTEGRACION NACIONAL.
Este se compone por los clementos de costo directo de acuerdo a
los principios de contabilidad generalmente aceptados que son:
a) Materine primac utilimednme dirperemsces pn Jo nrofuscsn,
b) Enercia directamente utlizadas en la produccidn (energia
eléctrica),
¢} Combustibles directamente wutilizedos en la produccidn
(Petrdlea y gas).
r d) Mano de obra directz, utilizada en la produccidn.

e) Depreciacidn de maquinaria y equipo.
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Para ser sujeto al financiamiento con recursos FOMEX el Grado de
Integracidén Nacional minimo que se requiere es del 30%,

PLAZO DE CREDITO,
a)  Para productos a granel 45 dias.

B} Para productos terminados y semiterminades 60 dias.

- MONTO DE FINANCIAMIENTO.

:C_uando' el Grado de Integracién Nacional es superior al 30% y haste

el 50%, el monto financiable sb6lo podrd ser hasta el 100% de la

parte mexicana dentro del costo directo de produccion,

Cuando el Grado de Integracidn Nacional del preoducto a exportarse
es superior al 50%, el monto del financiamiento podra ser hasta del
85% del precio de venta del producto cotizacion Libre a Beordo
Planta, es decir, que la base para el [inanciamiento en este caso
serda el precio de venta de 1s mercancia en planta, sin incluir
gastos de segurcs y gastos de fletes hasta su destino final.
El monto miximo es de 300 millones de pesos por empresa. Importes

mayores estdn sujetos a un tratamiento especial.

TIPO DE INTERES.

La tase de interés para estas operaciones serd fijada por FOMEX a
principio de cada mes calendario, siendo esta la tasa de interés
que se aplicara al crédite de preexportacidon de que se trate, y
sera liquidada al vencimiento de diche crédito.

La tasa a la que se opere el financimiamiento quedard fijada por el
plazo total del crédito hasta su liquidacidn, independientemente
de que en ese plazo puedan variar las tasas de inters por parte
del FOMEX.
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MECANICAS DE FINANCIAMIENTO.

Las mecinicas para operar este tipo de financiamiento se -definen

a continuacidn:

PEDIDO EN FIRME DEL COMPRADOR EN EL EXTRANJERO,

Esta mecdnica es utilizada cuando el exportador realiza esporddi-—
camente ventas al extranjero, y se financia el 85% del Grado de
Integracidn Nacional,

REQUISITOS,

- Carta solicitud del cliente exportador que sélo indique su
desec de obtener el financiamiento.

- Pedido del comprador indicando fecha probable de embarque.

- Confirmacidn del pedido.

- Pagaré suscrito por el exportador.

- Relncidn de pedidos,

- Relacién de fracciones.

PAQUETE MENSUAL DE FACTURAS.

Esta mecénica es utilizada cuando el exportador vende al extranjero
sus productos en forma constante y también se financia el 85% del

Grado de Integracidn Nacional.

Los plazos son de 30 a 60 dias de acuerdo a la recuperacién de
su cartera que tengan y a la que FOMEX haya autorizado.

REQUISITOS.

- Carta solicitud del cliente exportador que s6lo indique su
deseo de obtener el financiamiento.
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Fotocopia de las facturas de exboti:acién dé]:'ﬁlt'iymva o pendlti~

mo -mes anterior a Aquel en que se esté sulicxtando el finan-—

ciamiento. SO e

Fotocopia de los pedimentos de expértuk:ién corrérspon;lier.\t'esa. -
cada factura, debidamente requisuados por la aduana de salida.-
Pagaré suscrito por el export.ador. i

Relacidn de facturas.

Relacidn de fraceiones,

EXISTENCIAS EN EL PAIS.

Este financiamiente se utiliza cuando el exportedor, dadas las

caracteristicas del mercado de su producto, requiere mantener

en almacenes de depdsito autorizade o en su propio almacén, los

articulos producidos hasta lograr una determinada cantidad para

efectuar el embarque respectivo. El monto miximo financiable es

del 85% del valor del certificado de depdsito.

Los financiamientos de existencias en el pais pueden ser en moneda

nacional o en délares.

Los plazos son generalmente a 180 dias, donde pueden ser a 90, 120

y 150, Los intereses se cobran sobre saldos insolutos.

REQUISITOS.

Carta solicitud del cliente exportador que . solo indique'su_- E
deseo de obtener el financiamiento. )

Certificado de depbsito de almacenes auLonzudos o certificado '

confidencial, de ls propia empresa.
Pagar?® en dolares o M.N. (seglin se pacte 1la operaclnn)
Hoja de valorizacién.

Hoja de fracciones.
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EXISTENCIAS EN EL EXTRANJERO.

Este fipanciamiento se utiliza cuando el exportador tiene necesidad
de mantener en el extranjerc un determinado inventario de productos
que finalmente serdn vendidos.

Mientras que en todos los casos anteriores el financiamiento se
ororga en pesos mexicanos, en este inico case &l financiamiento se
documentard y se otorgard en US, DLLS., por el B3% del valor de
las existencias en el almacén a una tasa de interés que serd fijada

por FOMEX en cada operacidn.

Los interese se cobran sobre saldos insolutos; el financiamiento
se documenta con un pagaré en dolares, los plazos son también a
180 dias, donde pueden ser a 90, 120 y 150 dias.

REQUISITOS.

- Carta solicitud del cliente exportador que sblo indique su
deseo de obtener el financiamiento.

- Certificado de depbsito de la bodega en donde se encuentran
depositadas las mercancias en el extranjero.

- Pagaré domiciliado para el pago en el extranjero, indicando
la garantia prendaria de la mercancia ern depdsito.

- Fotocopia del pedimento de exportacidn correspondiente, debi-
debidamente requisitado por la Aduana de salida.

- fotocopta de la factura proforma, en donde consigna el envio
de la mercancia gl exterior.

- Relacidn de Pracciones.

Cuando sea la primera operacidn de crédito, ademids de 1a

documentacidn anterior, serd necesario presentar lo siguiente:

- Formulario de datos generales (FOMEX).

92



- Formulario descriptivo del OGrado de Integracidén Nacional,
con base en el costo directo de produccidn.

- Copia del acta constitutiva de la sociedad y de la Gltima modi
ficacidn de la misma, con menos de cinco afios de antigﬁedad.

- Descripcidon del 'proceso de produceidon indicando tiempos vy
movinmientos, o estudio de rotacidn de inventarios en el caso

de financiamiento & las existencias,

El financiamiento a la preexportacidn se documenta como un crédito
prenderio, con cargo & la capacidad crediticia de cada exportador,
por lo cual el exportador deberd solicitar a una Sociedad Nacional
de Crédito, en ceso de no tenerla, una Linea de Crédito especifica

para operaciones de preexportacidn.
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5.2 PROGRAMA DE FINANCIAMIENTO DE VENTAS AL EXTERIOR, ..

El apoyo a las ventas de exportacidn se pi'éijqf _iqria,con’ el fin de

que el exportador mexicano pueda otargar :plazo’de pagd a“su. comprador

en el exterior, y que el producto mexicano'ide. 'exportacidn sea’ mas

competitivo en el extranjero.

Este apoyo financiero es otorgable aw;oda;' las .empresas expcrta-

doras residentes en el pais, independientemente de la composicidn de

su capital social, ya sea mayoritario ‘nacional ¢ mayoritario extranjero,

A,

CARACTERISTICAS.

MONEDA DE FINANCIAMIENTO. -

Ddlares americanos.

PLAZO DE FINANCIAMIENTO,

El plazo acordado de pago entre el importador y el exportador el
cual deberd estar consignado en las condiciones de venta de las
facturas presentadas, de acuerdo con las mecdnicas explicadas mis
adelante.

TIPO DE INTERESES.

La tasa de interés para estas operaciones serd fijada por FOMEX a
principio de cada mes calendario, siendo &sta la tasa de interés
que se aplicard al crédito de exportacién de que se trate, y seréd
liquidada al vencimiento de dicho crédito o en forma anticipada,

en caso de asi requerirlo el cliente.
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La tasa a'la que se opera el financiamiento quedard fijada por el
plazo total del crédito hasta su liquidacién, independientemente
de que en ese plazo puedan variar las tasas de interés por parte
de FOMEX.

GRADO DE INTEGRACION NACIONAL.

Minimo de un 302

MONTG FINANCIABLE.

Si el Grado de Integracidn Nacional es entre el 30 y el 50% se
financiara el valer total de factura menos costos  y gastos.de
origen extranjerc.

Si el Grado de Integracidn Nacional es superior al SOi ée finan-
ciarad hasta el 1003 del valor facturado cotizacién C.I.F. (Costo,

nas seguro, mas flete).

MECANICAS DE FINANCIAMIENTO.

CUENTA ABIERTA.

Este tipo de financiamiento se utiliza cuando el exportador le ven-
de a su importador sin necesidad de que exista un titulo de crédito
como compromiso de pago entre las dos partes, es decir, que los
documentos originales del embarque son enviados directamente al

importador.,

Los plazos que sc otorgan van de 30 a 90 dias normalmente, aunque
pueden 1llegar hasta 180 dias; el vencimiento se determina de

acuerdo a la fecha de embarque.
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'REQUISITOS.

- Fotocopia de la factura de venta de exportacidn, que indique
las condiciones de pago otorgadas al importsdor.

- Fotocopia del o los pedimentos de exportacidn correspondientes
a la factura, debidamente requisitados por la Aduana de Salida
o fotocopias de guias de embarque que evidencien la salida
de 1a mercancia del pais.

- Letra de Cambio expedida en ddlares americanos suscrita por el
exportador a carpgo del importador que contenga la leyenda
SIH PROTESTO, inicialada por el mismo exportador, endcsada
en propiedad a favor de una institucién de crédito.

- Relacibn de facturas,

- Relacidén de fracciones srancelarias.

- Pdliza COMESEC.

PAQUETE DE FACTURAS.

Este financiamiento opera cuando el exportador le vendel a su impor-—
tador en cuenta abierta, pero en forma constante, y ofrece la
posibilidad de que en lugar de estar financiando constantemente
durante el mes cada una de sus facturas de exportacidn, se
1leve a cabo un sdlo financiemiento mensual, englobande en un
paguete todos los embarques realizados en un mismo mes, de un

mismo afio,

Los plazos van de 90 a 150 dias a partir de la fecha del primer
embarque.
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REQUISITOS.

Fotocopia de las facturas correspondientes al filtimo o peniil-
timo mes anterior a aquél ‘en que se solicita el-financiamien-
to, sefaldndo ‘las condiciones de venta gue se otorgaron al
importador,

Fotocopias del o los pedimentos aduenales de exportaciém.
Letras de Cambio expresadas en Dls. USCY, con la leyenda SIN
PROTESTO, inicialada por el mismo exportador, suscritas por
el exportador y a cargo del comprador en el extranjero, endo-
sadas en propiedad a favor de una institucidn de crédito.
Relacidn de Facturas.

Relacién de Fracciones Arancelarias.

Poliza COMESEC.

CREDITO DOCUMENTARIO (CONTRA ACEPTACION).

Este financiamiento opera cuando el cxportador le vende a su impor-—

tador, enviando documentos originales del embarque al amparc de

una letra de cambio suscrita por el exportador y a cargo del impor-

tador, para que contra la aceptacidn de dicha Letra de Cambio sea

Liberada la mercancis en la aduana en el extranjero.

REQUISITOS.

Original y copia de la factura de venta indicando las condi-
clones de crédite ofrecidas al importador.

Original y copia de la guia de embarque respectiva que eviden-—
cie la salida de la mercancia del pais.

Letra de Cambio expresada en ddlares USCY suscrita por expor-—
tador a cargo del importador, endosada en propiedad a faver
de una institucién de crédito, y con vencimiento en la plaza

del importador.
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-~ Relacidn de Facturas.

- Relacidn de Fracciones.
- P5liza COMESEC.

ACEPTACTON BANCARIA (CARTA DE CREDITO).

Este financiamiento se utiliza cuando el exportador le vende:a su.- =
importador al amparo de una carta de crédito, procedente de . un.

bance de primer orden en el extranjero.

El plaze es de 90 a 180 dias normalmente.

REQUISITOS.

- Forocopia de la carta de crédito.

- Fotocopia de las facturas de venta.

- Fotocopia de los conocimientos de embargues relativos a las
facturas que evidencien la salida de la mercancia del pais.

- Letra de Cambio expresamente en ddlares USCY y aceptada per
alguna Institucidn de Crédito Nacional o Extranjera, endosada
en propiedad a favor de una Institucidn de Crédito.

- Relacidn de Facturas.

-~ Relacidn de Fracciones.

- Poliza COMESEC.

FINANCIAMIENTO PUENTE.

Este tipo de financiamiento se utiliza para proteger al exportador
contra cualquier contingencia que retrase la recuperacidn de sus
ventas en el extranjera debido a motivos Comerciales o Politicos,
otorgandole un plazo adicional, hasta por 180 dias después de
que se dé el vencimiento normal del crédite. Este fipanciamiento

se otorga bajo condiciones especificas.
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En este caso, tambidn se determina el vencimiento de la misma
manera que en Cuenta Abierta, Cré&dito Documentario y Aceptacidn
Bancaria, es decir, de acuerds a las fechas de embarque, pero
agui el plazo es de 360 dias (un afio), normalmente, aunque pueden
ser 180 dias también.

Esta mecAnica es de un procedimiento diferente a las otras, es

decir, la mecdnica es la siguiente:

FOMEX podréd otorgar al exportador por concepto de financiamiento
puente, una prorroga del crédito derivado de la exportacion, cuando
no se obtenga la recuperacidon del misme por causas ajenas al expor—
tador, siempre y cuando el cridito este cubierto con seguro de
crédito otorgade por la compaiia mutorizada y por la pdliza FOMEX
de Post-Embarque,

Dicha mecdnica consiste en una prorroga automitica de 60 dias a
partir del vencimiento del crédite, rranscurrida la cual se peodrd
dar otro crédito puente hasta por 120 dias adicionales siempre y
cvando FOMEX o la empresa aseguradora que haya dade su garantia
asuman la responsabilidad del riesgo ¥ el exportader cumpla con
ios demds requisitos que FOMEX determine.

Cuando sea 1la primera operacidn, ademds de la documentacisn

anterior, serd necesario presentar lo siguiente:

Formulario de datos generales.

- Formulario FV-5 (G,I.N,),

- Forocopia de la Péliza de Seguros contra riesgos comerciales
que expide la Compania Mexicana de Seguros de Crédito
{(COMESEC), asi come de sus respectivos endosos, para cada
copprador actual o futuro; en igual forma deberd entregarse
el original de la Cesidn de Derechos & la Institucidn de
Crédito, de los derechos derivados de la mencionada P3liza.
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5.3 EXPORTACION Y  ALMACENAMIENTO DE  PRODUCTOS  PRIMARIOS  NO
TRADICIONALES (LINEA 1.6% BANCOMEXT).

Antiguamente la linea del 1.6% la manejaba el Banco de México,
ahora es manejada por FOMEX, Es otra linea en la cual se financia

a los Productos Primarios, no a los manufacturados.

a) CARACTERISTICAS GERERALES.

1.  Financismiento en Délares.
2. = Los intereses son al vencimiento.
3. No existen dias de gracia.

4, Los plazos son a 90, 120, 150 y 180 dias (fecha de embarque
si se trata de ventas de exportacidn, o bien, fecha de

presentacién a FOMEX si se trata de existencias en el pais).

b)  MODALIDADES.

' Ventas de productos primarios exportadoes.

2. Existencias en el pais.

¢)  DOCUMENTACION

1. Ventas de productos primarios exportadoes,

a) Carta solicitud del financiamento.
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2.

by
[

d)

e) '

£)

Facturas.,

Pedimentog de exportacidnm.

Relacién de Facturas.

C.V.D. (Compromiso de Venta de Divisas).

Letra de Cambio,

Existencias en el Pais.

a)
b)
c)

Carta solicitud del financiamiento.
Recibo confidencial de depdsito original.

Pagaré en ddlares.
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S.4 CARTA DE CREDITO DOMESTICA.
- A .partir de 1986.se puso.en marcha un Progfama ‘»der Apo‘xyq Vfrinanciie'ror o
a Exportadores Indirectos!, con 1os sigtientes objetivos: .| it 0 e

a) ' Coadyuvar para que’eéce sector élcance;,el

competitividad.

b)  Promover el desarrollc integral del sector exportador mexicano.

El citado programa, que se implementa a través de las. Sociedades
Nacionales de Crédito (S.N.C.), tiene como meta principal la de otorgar
findnciamiento oportuno, suficiente y 2a costo competitive, a ‘los

proveedores de las empresas exportadoras,

El financiamiento al proveedor del exportador consiste bisicamente
en otorgar crédito para capital de trabaje, es decir, para la elabo-

racion de insumos que se integran a un producto exportable.

El mecanismo que permite el adecuado seguimiento de este progeso
productivo es la Carta de Crédito Doméstica, instrumento de pago que
emite una sociedad nacional de erédito a favor del proveedor, con base
en un pedido en firme del extranjero u otro instrumento que ampare

la exportacién final.

"En 1987 se consolida el programa de exportadores indirectos, el
cual ‘en la actualidad s6lo opera por intermedio de seis Sociedades
Nacionales de Crédite, y en escala regional, en la Plaza de Monterrey.

Debido a la positiva aceptacién de este programa en sus primeros siete

1. Para efectos generales del Programa, se denomina Exportador Indi-
recto al productor nacional gue elabora insumos, partes y productos
que se incorporan a un bien que se vende al extranjero.
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mesas de’ operacién, se estima que en 1987 podrd- ampliarse.el niimero
de "S,N.C. que opere este programa,.asi.como a :ra\es de.un maynr munero
de gerencias regionales . del BANCOP‘;EH‘ en el ‘intériordel; pals.

institucibn cantimuard con la active difusidn de’ las bondades de’ esv:

instrumento, para gue alcance un nayor dinamxsmo

a) - MECANICA OPERATIVA DE LA CARTA DE CREDITO DOMESTICA. :*

1. El exportador final contacte a su eﬁc;‘sorﬁ&of\indirecté {provesdar).

2. El exportador final.'acude 'a’ su banco ¥ presenta Sollcitud
de. Convenio -~ de Credito Comerr.ial Irrevocahle Domestico '
~instruyende -8 -Su . banco - emitir una C'G D.; (Carta de: Credito
‘Donestica) en favor de su prnveedor -0 provaedores (exportadures

‘ indirectos)

3. El Bance emisor solicita a otro Bancu (o sucursel del propio Banco
emisor) que notifique la C.C,D. al expormdnr.

4., - El Banco notifieca al Exportador Indirect;q_-qtig"t‘iene en. ‘su. poder
una Carta de Crédite Dcméstica ¥ poi 1o 'tantb. puede ‘solicitar-
fipanciamiento de preexporLacion con el -Bance que le notificé
1a C.C.D, ’

5. El Exportador Tndirecto al ser notificado de la: C.Ck.D. solicita

el financiamiento a la preexportacidn.

G.  El Exportador Indirecto al contar con la mercancia y despacharla,
entrega al Banco negociador los documentos’ requerides en ls C.C.D.

para su fegociscidn,

7: - El ‘Banco: negociador. recibe ‘la documentacidn y si estd completa,
‘procede & .su pago. . ETTe oL
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8., . EL Banco negoclsdor envia:la documentacisn:al Banto emisor.

) Pgmmmo PARA ‘I‘.A,‘APERTUR@ DELA €

A fin ‘de agllizar Y panitener &l maximo can:rol posxble de las—
aperturas de’ las CC D.'s, "se establecen las’ s1guientes nornas que

en todo momento debera respetarse a ssber'

1.. En la Solicitud de Convenio ﬁe Crédito Coﬁefciél Irrevocable
Domésiica, para la apertura de ‘C.C.D,'"s, ‘el exportador final
deberi dar a conocer el nombre dé sus principales exportadores
indirectos (proveedores). Asi mismo, se deberd indicar
claramente el porcentaje de participacidn de cada uno de
ellos en el coste directo de fabricacidn del producto o bien

que Se va a exportar.

2, Toda Solicitud Convenio de Crédito Comercial - Irrevocable '
Doméstico v Formato de C.C.D,, deberd ser prototipo y contener

cierta informacidn bisica, = Se anexa proyecto de Formato.
de solicitud.

Atentos a lo anterior, y contando con una Carta de Crédito Irrevo—
cable (C,C.I.) o pedido en firme por escrito, el pro'cedimenta para’

la apertura de C.C.D. seria la siguiente:

1. El exportador final prcsentara a su Banco Intermediario una
Solicitud Convenio de Crédito Comercial Irrevocable  Doméstico,

acompafiada del original de la C.C.I, o pedido en firme.

2, Habiéndose verificado la informacidn de la Solicitud, 1a
institucidn de crédito intermediaria, estando de conformidad,
emitird o los exportadores imdirectos la C.C.D. - que corres= "

ponda anotando en el reverso de ia C.C.I. o pedido en firme
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Por dltimo,

del. extrénjerq, 1a ;leye_hd&: C..D. emitiﬁa por:

MNCT e dan  fecha
El ;beneficila'rio (expor:adbr indirecto) recibe
Crédito Doméstica:

Posteriormente, embarca: la  mercancia |y

Banco los documentos requeridos para su cobro.

1a Carta  de

entrega  al

El Bance revisa los documentos y si los encuentra en orden

paga al beneficiario, le cobra al cliente y le entrega 3los

documentos.

es importante mencionar que para llevar a cabo los

financiamientos de que se trata, el exportador indirecto deberd

presentar a su banco intermediario la siguiente informacidn:

1.

Con caradcter devolutivo Acta Constitutiva, en la gque conste

la mayoria de capital mexicano.

Anualmente el formulario F3/83 de datos generales de 1a

empresa.

Formularia FV-5 del contenido nacional en el costo directo

de fabricaciém.

Original de la C.C,D.

Pagaré suscrite a favor de la institucién de . crédito inter-

mediaria.

Descripcion del proceso de fabricaciﬁn"y ti:tain'po aproximado de

elaboracién, L

Informacién adicional que la ins::j.tu'ciﬁn de- crédito interme—

diaria requiera.
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CONCLUSIONES

Actualmente el Comercio Exterior.en México, comstituye un factor

determinante dentro del proceso evolutivo de la economia mexicana,

Se pretende que México, stjeto a condiciones similares a la de
otros paises, aproveche las ventajas que representa la adhesidn
& organismos econfmicos internacionales {GATT, ALADIL, SGP, etc,).

Actualmente el Gobierno Federal, a través del BANCOMEXT y FOMEX,
ha destinad& impartantes recursos para el financismiento del
Proceso Productivo, de Comercializacidn y Almacenamients de los
Productos Bxportables.

Dentro de 1los principales incentivos fiscales. e la actividad
exportador han destacado:

- El Programa de Importacidn Temporal para la Exportacidn.
(PITEX).

- El Sistema de Devolucitn de impuestos (Draw-Back).

- Tasa "0" de I.V.A.

~ El Derecho de Importacién mediante la Exportacidén (DIMEX).

~ Trataniento Preferencial a las Empresas Altamente Exportadoras
(Registro ALTEX).

~ Etc.

Dentre de los principales elementos que se deben considerar para

analizar y evaluar un proyecto de exportacién son bAsicamente:
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- La Evaluacién Preliminar del Producte.

- Seleccidn de Mercadoes.

- Plan de Mercadeo.

- Determinacién de Costos de Fabricacion, de Empaque y
. Financieros en funcidn de la Exportacidn.

- Seleccidn de Canales de Distribucidn.

- Seleccién de Transportacidn,

- Cotizacidn.

- Fijacién de la Forma de Pago.

- Obtencidn de 1la Documentacidn.

- Revision y Ejecucién de la Operacidn. .

Segln estadisticas de la Secretaria de Programacidén y Presupuest:'a,
el 50% de las divisas que ingresan al pais por concepto de
exportaciones, se destina al pago del servicio de 1la deuda externa;
por é&sta razdn, cualquier esfuerzo en apoyo a las exportaciones es
determinante para mantener una economia sana en nuestro pais,

Con la nueva Polifica de Liberacidn Arancelaria, la penetracidn
de productos extranjeros a México permite una mayor opcién de
compra al consumidor y obliga a las empresas mexicanas a elevar
la calidad de sus productos.

Finalmente, creo que el Comercio Exterior de cualquier pais, es
y seguird siendo uno de les principales motores dentro de sus
economias,
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