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INTRODUCCION

La productividad es un fenémeno econdémico sobre el que se ha
tenido v se tiene preocupacién y atencién constanle en la mavyoria
de las investigaciones y comentarios de los sectores interesados en
analizar v programar el desarrollo econémico, entendido como el pro-
greso en el nivel de vida de la poblacién de un pais.

Prueba de lo anterior es que los mds destacados economistas,
desde los cldasicos hasia los contempordneos, al ancalizar y desenvolver
sus teorias, trctan directa o indirectomente el tema de la productivi-
dad. Adam Smith lo hace cuando analiza en forma brillante la divisién
del trabajo. con sus caracteristicas ventajus e impacto. Por ofra parte,
David Ricardo en su andlisis de la renta no lo pasa por alto.

En los ideas de Thomas Malihus y John Stuart Mill en un sentido ¢
en ofro. es decir haciendo supuestos sobre su importancia vy caracte-
risticas, la productividad jucga un papel importantisimo.

Karl Marx, en la elaberacién de su teorice econdmica, al descrrollar
sus principales instrumentos y conceplos como son el de plusvalia; la
tendencia en los rendimientos decrecientes; y sus esquemas de repro-
duccién, analiza la productividad del trakajo, la influencia del capital
constante v sus electos sobre el rendimiento total.

Alfred Marshall en su andlisis sobre la empresa o establecimiento,
aunque con supuestos de niveles constantes en la tecnologia, le asigna
un papel muy importante a la productividad si se le observa decde el
dngulo de los rendimientos en los factores productivos v en la influen-
cia de su combinacién en el monto del producto genercdo. La escuela
marginalista en su andlisis de las causas de la determinacién de los
precios, costos, vy del equilibrio, maneja el concepto de productividad
marginal en forma prolifica,

John Maynard Keynes, conocide mds bien por su andlisis macro-
econdémico del ingresc y de sus componentes, basado en sus funciones
consumo, motivos para chorrar, se reliere a la “eliciencia marginal del
capital” analizando las causcs que la determinan y la influencia de su
nivel sobre el sistema econdmico total. Shumpeter en su teoria de la
inovac:én tecnolégica considera la influencia de las inovacicnes tec-
nolégicas en el proceso productivo y por ende en la productividad.



Estas referencias « la historia del pensamiento econdmico, no pre-
tenden ser exhaustivas, simplemente trctan de situar la importancia
del concepto de produdtividad vy su amplitud a través de la historia.
Pero también, en la actualidad, en las teorias del desarrollo econémi-
co, se hace especial relerencia a conceptos tales como productividad
del caniicl « través de la relacién producto-capital v a la de la pro-

ductividad del trabajo en forma muy general a través del producto
neto per-cdput.

Esta permanente preccupacién no es desde luego accidental. Obe-
dece a que el conjunto de factores subyacenies en la productividad,
estdn relacionados explicita o implicitamente con cada uno de los prin:
cipales fendémenos econdmicos, con los principios que los rigen, con
las cargeteristicas en les recursos naturales v humanos, con las deci-
siones de cardcter econdmico y social sobre qué preducir, cémo produ-
cir y para quién producir v con los resultados de la asignacién de los
recurses reales y potenciales de una sociedad.

Es por lo anterior que tenemos la conviccidén de que el andlizar la
productividad es tanto como estudiar la vroblemdtica de los {actores
preductives, considerando sus caracteristicas peculiares asf como sus
interrelaciones y limitaciones.

Las relaciones entre: el principio econémico fundamental; el de la
escasez relativa de los factores productivos; v la productividad se es-
tablecen en el procese de tomar las decisiones sobre el medio de uti-

lizar aguéllos en la btsqueda de la satisfoccidn de las necesidades
humanas.

Como apoyo «a nuesiro propio interéds, senalamos ademds que la
influencia del nivel y los cambios en la productividad en las principa-
les variables econdmicas, se estudian vy andalizan detenidamente tanto
en los paises capitalistas, ya sea en los llamados ‘ceniro’ o en los 'peri-
{éricos’, asi como en los de economia centralments planificada.

Por ejemplo, en la eccnomia norteamericana el andlisis de la ten-
dencia en la productividad junio con el crecimiento de la poblacién,
se utilizan como indicadores de aspectos tan importantes como son el
nivel en el desempleo actual y {uturo, la bondad de las decisiones so-
ciales acerca del nimero de horas destinadas dl trabajo v al descanso;
la magnitud de las presiones inflacionarias las variaciones posibles
en la retribucién al factor trabajo, ete.

La productividad en los paises de eccnomia centralmente planifica-
da adguiere particular importancia segin el sector en el cual se andlice.
Aquélla, estd intimamente relacionada con los esfuerzos en el logro de
una expansién econdmima acelerada y a largo plazo en la obtencidén
de un crecimienot equilibrado enire les diversos sectores del aparato pro-
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ductivo que lo hard posible. Por ofra porte, en la carrera por acelerar
su nivel de vida con el {in de hacerlo equiparable o los de los paises
capitalistas mds avanzados, la importancia en los estimulos para incre-
mentar constantemente la productividad representan aspectos de gran
importancia e influencia en las decisiones econdmicas de estos paises.

La productividad para los paises periféricos o subdesarrollados en
nuestra opinién se estudia; mds bien debe estudiarse a fondo, con el
fin de tener instrumentos ancliticos suficientes para evaluar los resul-
tades v el cardcter de las decisiones lomadas en el pasado para utili-
zar los medios de produccién exisientes a nivel internacional.

En suma, evaluando comparativamente la productividad en el tiem-
po v espacio, se pueden analizar correcta v objetivamente los logros
y deficiencias en los sisiemas seguidos en el pasado, para electos no
sélo de hacer evidente la existencia de viejos sistemas feudales vy lograr
cierta paz social, sino vara tomar conciencia de los decenios de atraso
acumulados y orientar la accidn para alcanzir los niveles de la téeni-
ca y de avance en los conocimientos cientificos caracteristicos del siglo

XX

Estamos concientes, por ofra parte; cue existen dos aspectos con-
flictivos y de trascendencia al hablar sobre la productividad. Uno de ellos
es su acepcién. Si bien es cierto que todas las definiciones son limita-
tivas, la de la productividad se resiste a limitaciones por la riqueza

de sus relaciones con fendémenos y principios econémicos fundamen-
tales.

Ll otro, que deriva en buena medida del primero, reside en la for-
ma de medirla evaluarla v cuantificarla. Moisés Abramovitz ejemplifi-
<6 ingeniosa v brillantemente este aspecto con las siguientes palabras
“la medida de la productividad es la medida de nuestra ignorancia”.
Esta ignorancia de que habla Abramovitz es particularmente grande en
aspectos del conceimienlo de la realidad objetiva de una sociedad en
el presente v en el pasado, de los recursos exislentes, su utilizacidn,
etc., es decir es notoria en cuanio pretendemos cuantificar determina-
das variables en el transcurso del tiempo.

La investiaacién realizada en este trabajo se circunseribié al perio-

do de 31 anos que va de 1929 a 1960. Se seleccionaron cuatro de ellos
como representatives de los cambios estructurales v de las variaciones
en los tendencias de los principales fenémenos ocurridos durante éste

en la industric menufacturera. Los anos considerados son 1929, 1939,
1950 y 1960.

Por ofra parte en cada uno de estos afos, la investigacién considera

los resultados para el conjunto de las actividades integrantes de la
industria manufacturera total, entendida ésia en el sentido que le dan
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las Naciones Unidas en sus investigaciones. Existen varios argumentos
gue aroyan el procedimiento de seleccién de algunos afios clave de

estudio como representativos para un perlodo largo, sin embargo sélo
mencionaremos dos.

En primer lugar, que lo urgente es determinar las variaciones sus-
tanciales en las principales magnitudes de la industria, ¥ éstas aunque
evolucionan ininterrumpidamente por lo general no se maniliestan con
claridad en periodos cortos. En sequndo término, se puede invocar que
lo imporiante es el conocimiento de las tendencias, v no las modifica-
ciones ¢ corto plazo.

En el transcurso de la evaluacién del proceso de desarrollo de la
industria manulacturera en México ocurride durante este periodo, obje-
to del presente trabajo, con frecuencia se hizo indispensable elaborar
varias series estadisticas.

Se realizé una estimacién del crecimiento neto de ia industria ma-
nufacturera partiendo de elaboraciones para las actividades compo-
nentes de cada una de las 15 ramas industriales en que se clasilicd.

Para eliminar la influencia de los movimientos en los precios en las
magnitudes indisgensables para este propdsilo (productos brute indus-
trial, insumo total de materiales v valor agregado) se estimaron indices
especificos, a nivel de productor, en la mayoria de las clases industria-
les. Estos indices representan la tendencia observada en los precios de
los productos industriales obtenidos y en las materias primas utilizadas
en la industria manufacturera. Se elakorcron para los anos de 1929
v 1939 iomando como base de comparacién a 1960.

Conociendo las magnitudes reales (léase a precios <constantes)
del producto bruto e insumo lolal de materiales, oblenidas con ayuda
del conjunio de indices de precios antes mencionado, se obtuvo, por
diferencicr, el valor agregado en términocs reales. Este Gltimo concepto
es prelerible en muchos senlides para determinar el crecimiento real
de cudlauier actividad ecocndmica.

El tndice de precios de las materias primas utilizadas se basd en
la tendencia chservada en arroximadamente 300 articulos, v el de
los producios industriales, en la de 320 rubros.

Para el afo 1950 no se elaboraron estos indices especificos, por di-
ficultades en la localizacién de las estadisticas indispensables, lo cual
determiné el empleo de un indice general para convertir las magnitudes
del valor agregado a precios constantes de 1960.

En términos generales, {ue necesario elaborar el conjunto de series
estadisticas necesarias en la estimacidn de los niveles en la producti-
vidad industrial. Ademds del valor agregado real, se estimé el empleo
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de lactores productives. En el célculo de la utilizacién del factor fuer-
za de trabajo se utilizaron series basadas en diferentes unidades de
medida de su utilizacién. En principio el empleo de esle factor se baso
en el niimero de personas ocupadas v cuando fue posible se ajusté con
el ntimero de horas trabajadas.

La magnitud del capital invertido en la indusiria manufacturera
fue determinada a precios corrienies y posteriormente, con ayuda de
indices especificos por principales rubros, a precios constantes.

También se claboraron indicadores para conccer otros aspectes
de la industria manufacturera tales como la retribucion al factor trabajo
v el grado de mecanizacién de ésta en los afios de estudio.

Los resultados del conjunio de estas series estadisticas se presen-
tan en forma consolidada a nivel de rama industricd, excepto las rele-
rentes « los indices de precios especificos las cuales se publican a nivel
de clase industrial (léase inclustria). Esto chedece a la intencién de
simplificar el uso de éstas, considerando su gran nGmero.

El tiempo impliciio en el cdlculo de estas series evidentemente sig-
nificé limiiaciones en su empleo prolifico vy en la consideracién de mul-
tiples variables correlacionadas.

El ndimero, el cardcter v la trascendencia de los {actores v sucesos
condicionantes vy resultantes del proceso de industricdlizacién son de
tales proporciones que, ain con tiempo disponible, su andlisis re-
sulta somero aunque siempre debe ser atento. Sin embargo debe
ser de proporciones mayores a las que resulian potencialmente razona-
bles en un trabgjo limitado, como el presente. En especial cabe desta-
car la falta de un andlisis referente a las causas y electos de las dife-
rencias en los niveles, nacionales e internacienales, de la productividad.

Considero que el tiempo empleado en la elaboracién de series es-
tadisticas era necesario invertirlo para iratar de solucionar parcial-

mente la ausencia de estadisticas econdmicas sobre la industria en Mé-
xico.

Por otra parte la definicién de productividad empleada en este tra-
bajo es congruente con el cardcler convencional de los instrumentos
utilizados para medirla. Una vez mds se le considerd como el resuliado
de la relacién entre el producto neto obtenido v el conjunto de factores
productivos empleados, en este caso capital invertido y fuerza de tra-
bajo, sin distinguir o determinar la importancia vy la magnitud espect-
fica de cada uno de éstos en el proceso de generacidén e incremento de
la productividad.
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La productividad de la mano de obra y del capital se calculé en
forma separada. Posteriormente se determiné la relativa al coniunto de
estos faciores productives. Esto fue posible a través del cdlculo de un
indice de su empleo, determinado con la ayuda de un sistema de pon-
deracién basado en su refribucién particular dentro del producto ge-
nerado.

Los métodos potencicles para evaluar la productividad son nume-
rosos, con una tendencia a ampliarse conforme en México se dispene
de mds y mejores estudios razoncables. Los instrumentos susceptibles
de aplicar incluyen, desde el punto de vista macroecondmico, el empleo
de los resultados de las tablas de insumo-producte, y la consideracién
de los esquemas presentddos en las funciones de produccién. A nivel
de empresa industrial o establecimiento, las técnicas de estudio de

tlempos y movimientos, representan un instrumenial bastante promiso-
rio.

Finalmente, queremos apuntar que se considerd conveniente para
el lecior del presente trabajo iniciarlo con los conclusiones a que se
llegé con el andlisis efectuado segun los criterios, secuencia, supuestos
v téenica descritas. Por lo tanto, este andlisis se expone a continuacién
de las conclusiones.

En esta forma de presentacién, voco usual en tesis profesionales;
pero convenicnte en el presente ccso, el andlisis aparece como el res-
paldo de las alirmaciones contenidas en las conclusiones que, en reali-
dad, constituyen la tesis que se presenia. Esta aclaracidén es necesaria
para que no se caiga en el error de considerar a algunas de estas con-
clusiones como hipdtesis propias o cjenas que la investigacién y an&-
lisis confirmaron,

VI



CONCLUSIONES

Las estadisticas disponibles en nuestro pals para realizar una co-
rrecta evaluacion de la productividad son insuficientes, poco razona-
bles, no guardan comparabilidad y en general se disponen para perio-
dos aizlados. Sin embarge como primer paso es necesario utilizar, co-
nocer y analizar los resuliados de estas estadisticas.

Las encuestas censales de las actividades industricdes presentan re-
lacionas importanies necesarias v Gtiles en el andlisis de éslas.

La cuantilicacién de las principales magnitudes, producto bruto,
insumo total v valor agregado, nos permiten analizar la tendencia en
la estructura de los costos industriales.

Los coeficientes de insumo-producto calculados en el presente tra-
bajo permiten afirmar que, en lo Industriac Manufacturera de México,
se produjo una tendencia sostenida en el incremento de los cosios
industricles pcra el periodo 1929-1660. Este aumento es relativamente
mayor en el nivel de costos de las indusirias productores de bienes
de produccién, al registrado en los relatives « las de bienes de consumo.

En 1960 el conjunto de las industrias productoras de bienes de
produccion presentan un incremento de 20% en el nivel de sus coslos,
con respecio a 1850. El impacto de este aumento {(junio con una mayor
penderacién de estas actividades dentro del total) en los costos gene-
rales industricles determiné el deterioro en el coeliciente de insumo
producto total de 0.631 en 1950 a 0.689 en 1960. Este incremento signi-

¢ una pérdida en términos recles de 3.000 millones en el producto
neto industrial de 1960.

Para el periodo 1929-1960 la pérdida en el producio neto por el
deterioro en los costos industriales es mayor. Se manifiesta a través de
la modificacién del ceeliciente de insumo-producto de 0.476 «a 0.689 en
los anos exiremos de este periodo.

Las causas del deterioro en las ganancias nelas por unidad de

producio bruto industrial se pueden imputar al tipo de desarrollo in-
dustrial promovido, que lo fue a través de una politica de sustitucién
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de importaciones irracional, sin criterios econémicos y de cardcter in-
discriminado, vy con una politica de proteccionismo industrial excesivo
v permanente. Es decir no se ha fomado en cuenta el tipo de indus-
trializacién mdés adecucdo, basado en la tecnologla mas propicia, se-
gin los costos relativos de la mane de obra vy del capital v en las
ventajas reales de la estructura econdmica,

La idea de un crecimiento cuantitciivo en las actividades industria-
les ha predominado, sin considerar los costos implicitos en recursos hu-
manos vy scciales.

La elevacién registrada en los costos industriales ha limitado el
papel de la Industria Manufacturera en la elevacién del nivel de vida.

Por otra parte debemos aceptar que la estructctura de los costos
indusiricles se vaya haciendo mdés compleja, con una tendencia ascen-
dente, como reflejo de los cambios en la estructura industrial v de la
diversificacidn en la produccion industrial,

La composicién vy calidad del personal ocupade ha cambiade en
forma sustancial en el perfodo 1829-1960. Se observa una mayor impor-
tancia de los empleados (6.19% en 1929 y 22.29% en 1960). Este refleja
un incremento en el personal que loma decisiones, constituyendo otro
factor de elevacién de los costos indusiricales,

Las actividades industriales han sido incapaces de absorber los
incrementes sucesivos de fuerza de trakajo, originados en el crecimien-
to naturcl de la poblacién, v de reducir la poblacién ocurada en las
actividades primarias. El efecto ha sido la preservacién en gran me-
dida de una estructura ocupcacional tipica de un pals subdesarrollado.
De esta manerq, el personal ocupado en la Industria Manulacturera
manifiesta una proporcién casi constante de la fuerza de trabajo total
de México en el periodo estudiado. Sin embargo los cambios estructu-
rales ocurridos en ésta en el perfodo 1929-1960 son numerosos y sus-
tancidales.

Uno de los mds importantes de estos cambios se moniliesta en la
disminucién progresiva de la importancic de las industrias productoras
de bienes de consumo o tradicionales. Como contrapartida las produc-
toras de bienes de produccién han cumentado su particinacién en la
generacién del producto bruto industrial de 17.79% en 1929 a 45.39%
en 1960. Su ritmo de crecimiento en la generacién del valor agregado
ha sido mayor al de la industria total asf como al de las productoras de
bienes de consumo.

El grado de mecanizacién de la Industria Manufacturera total en
el periodo 1929-1960 ha cumentado en un 6409,. E! incremento mds
rdpido corresponde, como es natural a las productoras de hienes de
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produccién, con un ritmo de crecimiento anual de 8.2% frente a un
4.1%, para las tradicionales en el periodo 1950-1960.

Sin embargo el incremento en el grado de capitalizacién no ha res-
pondido a una politica racional de seleccién de las técnicas mds ade-
couzadas. Ha obedecido a supuestos no reales, 6 no probados, sobre la
correlacién entre costos de produccién mdas hajos y mayor capital ijo.
en un pais de mercado reducido, sin considerar los precios relatives de
los {actores.

La estructura del sector indusirial tolal, se ha modificado sustan-
cialmente. La importancia relativa de las industrias extractivas ha ido
disminuyendo en favor de la Industria Manulacturera,

Durante el perfodo 1928-1960 su relacién producte-capital ha evo-
lacionado en forma contrastante. D2 un nivel de 0.405 en 1929 alcanza
0.436 en 1960, con uno muy alto en 1939, 0.673 vy con una magnitud parti-
cularmente baija, 0.366 en 1850. Como reflejo inequivoco de la errénea
politica en materict de seleccion de las densidades de capita! mds idé-
neas, se observa una tendencia poco satisfactorics en esta relacién
para los industrias de hienes de produccién. Al fuerte ccumento de és-
ter ocurrido en 1939, 0.701 con relacién a 0.538 en 1929, se observa un
decremento en su mcgnitud para 1960 de mds de un 509%, 0.307. En
1960 se logra un ligero incremento en ésta de 229%. al pasar a 0.374.

La industrializacién es la formula principal para buscar una alter-
nativa al subdesarrol'o econdémico. En lo que no coincide el autor es
en justificar la falta de criterios diszriminatorios o seleclivos en la poli-
tica de sustitucidén de importacicnes; ni tampoco en los criterios seudo-
ecendinicos en la aplicacién de les leyes v reglamentos de fomento
industrial y en la preferencia irrestricta al sector industrial en detri-
mentc d= las aclividades primarias.

La implantacién de criterios econémicos en el fomento del sector
industrial y de una politica econdmica delinida racionalmente para
el sistema econdmico total, son condiciones indispensables para el lo-
gro del desarrollo econdmico. Esta no puede concretarse a lomentar las
actividades industriales en forma indiscriminada, exclusiva y preferen-
te. El desarrollo del sector agropecuario significa inobjetablemente la

base del incremento sostenido del conjunto del sistema productivo vy en
especial del sector manufacturero.

El conocimiento de las tendencias en la productividad es valioso.
Constituye un instrumento nara evaluar correclamente el desarrollo
eccnémico de una sociedad con especial énfasis en los costos implicitos
y en la eliciencia en los métodos empleados.
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Nuestro andlisis indica una tasa anual de incremento en la produc-
{ividad total de la Industria Manufacturera de un 2% para el periodo
1928-1960. Esta tasa se considera poco satisiactoria si observamos que
se refiere a uno de los sectores mds dindmicos del aparato productivo.
Por oira parte este crecimiento es similar a los registrados en las in-
dustrias propias de los paises capitalistas mds avanzados en donde los
niveles absolutos en la productividad son sustancialmente superiores.

Este panorama obliga a redoblar los esfuerzos y a perfeccionar los
instrumentos destinados al mejoramiento en los niveles de la produc-
tividad de las actividades industriales de México, aunque ésta es re-
comendacién vdlida para todos los sectores.

Es necesario primero aumentar el ritmo de crecimiento en el nivel
de vida nacional por encima del aumento de la poblacién vy, segundo,
recuperar el terreno perdido, rescatande ol mayer ntmero de personas
de las ccupaciones de baja productividad.
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CAPITULO |

Consideraciones generales sobre la productividad.

I. Comentaric general

Lo evaluocién comparativa de la productividad en diferentes pe-
riodos, no séle aclara y permite comprender mejor la realidad econé-
mica en forma objetiva, sino ilustra nitidomente los resultados de las
medidas v de los caminos, que la sociedad ha estimado conveniente
adoptar como instrumenios de supervivencia frente o« la naturaleza,
para la obtencién de mayores grados de desenvolvimiento econémico,
el alcance de un incremento sostenido del ingreso per-céput y de

niveles absolulos en éste, similares a los de los paises altamente des-
arrollados.

En ofras palabras, la medida de la productividad es la de los
resultados de las decisiones econdmicas tomadas por cada una de las
entidades econdmicas, incluyendo las del Estado, emanadas de su
intervencién en la vida econdmica ya generalizada en todos los paises.
Las respuesias que tiene y haya fenido toda sociedad en su evolucién
a las interrogantes ¢Qué producir?; ¢Cémo producir? y ¢Para quién
producir?, serdn en Ultimo término lo que determine los niveles y el
crecimiento de la productividad.

El principio econdmico fundamental, el de la escasez relativa, asi
como la ley de los rendimientos de los foctores; la validez de la divi-
sién internacional del trabajo; v el grado relative de desarrollo son
realidades objetives gue obligam a tomar las decisiones econdmicas
mds razonables v iactibles, en la medida en que éstas asi lo sean,
las astiraciones v conquistas de una sociedad se alcanzarén.

Aungue en el dmbito internacional como en el doméstico se coin-
cide en los propdsilos de lograr metas de desarrollo econémico lo
mds elevadas posibles, se discrepa en cuanto « los medios de obtener-
las en funcién de su costo social implicito. Por otra parte, la discre-

. pancia interna enire los criterios de los distintos sectores sociales y
los socialmente faculiados o posibilitados en el procesc de tomar las
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decisiones econémicas fundamentales, influye considerablemente en
los resultados globales de éstas.

Por ello, la comparacién de la productividad, en diversos perio-
dos, lleva implicita la evolucién de las condiciones existentes en la
sociedad en cuanto a su nivel educativo, aspiraciones, capilaridad so-
cial, costumbres, firadiciones y en general su idiosincracia. Serd
el resultado, por otra parte, del aprovechamiento de las posibilidades
tecnolégicas empleadas mds que de su nimero,

En sintesis, la medida de la productividad de un pais en diversos
perfodos nos daré una idea del grado de cumplimiento de las metas
econémicas vy sociales, as{ como de la mejoria legrada en el proceso
productivo por parte del aparato econdmico total, y una medida de
la eficiencia con la cual los recursos naturales se convierten en los
bienes y servicios necesarios para satisfacer las necesidades de los
diversos grupos sociales.

. Factores que determinan el nivel de la productividad

Los factores que determinan el nivel y el mejoramiento en la pro-
ductividad son muy amplios en nimero y con relaciones entre sf muy
complejas.

A la pregunta ¢Qué determina el nivel de productividad de una
nacién? la traduccién de la publicacién “Productividad clave de la
abundancia”!, responde: el nivel de eficiencia productiva de una nao-
cién (productividad} en cualquier época, es el reflejo de la interaccidn
de un sorprendenie numero de influencias, todas ellas relacionadas
entre sf. Algunas de éstas, estén conectadas directamente a las con-
diciones {isicas solamente, de una {dbrica individualmente, mientras
que ofras se relacionan con la preduccién fisica solamente, en forma
general, al través de su intluencia de las actitudes, fradiciones, re-
cursos naturales y politica econdmica de una nacién, Con mucha ire-
cuencia se comeie el error de suponer que la productividad puede
aumentarse en forma considerable atacando un problema individudl,
pero esos esfuerzos resultan a la postre infructuosocs, « menos que se
desarrollen dentro del marco de mejoramiento de ofras influencias
bdsicas directamente relacionadas. (Por ejemplo, no basta con cumentar
la mecanizacién y la produccién de determinada f{dbrica, si no se

incrementa simultdneamente el posible mercado para el aumento de
produccién resultante).

1 Documento de la Agencia de Ayuda Técnica, el cual es una versién de un

articulo periodistico del sefior George E. Sadler titulado “Productividate, Chave
para Abundancia” aparecido en “O Jornal do Rio Juneiro”.



FACTORES CORRELACIONADOS QUE CONTRIBUYEN A LOS NIVELES NACIONALES DE PRODUCTIVIDAD

Ambientales

‘Fecnoligicos

A—Socinfes

H—lquipe bisico (o munimo)

CUADRO |

ionul o locat .

Locnles

Nacianales o locales

('~Fisicos

Nacianalex o locales

A—Fdbrica

B—Capital en equipo

C—Equipo auxilinr

D—~-Fuerza motriz ¥ de transmisidn

Fabrlen

Sistemn cducativo
Tradiciones

telnciones humanas
Actitufes individunles .

Encilidades de ln comunidad

Facllidades recreativay

Prejuicion

Facilidades cducativas .
Otros

Institucionales

Guhbernntivas

Motivacion primaria de los individuos
Efcctividad de lu distribucién

Clmatologicns
Recursos naturnles
Fuerza cfectiva o en potencia

Calefaccidn
Ventilaclén
Aire acondiclonrdo

Condiciones de trabajo Eliminacion del polvo

Iluminacion
Color
Otros

Medidas de scguridad
Medidns higlénicas
Pacilidades recrentivas

Tamaiio « Determing {a esealn potencind de $a produceidn-—Controla parcinlmente los métodos de produccibn)

Niimero de pinos, distribucion
Antlgiicdad, condicidn, estructura, elc.

Maquinnria de produceion

Taquinarin de procesado

Facilidades para ensamblnje
Facilidades parn pulimento
Facilidades parn empaque y embarque
Facilidndes para reeibir materiales
Facilidades parn nlmacenaje

Fquipo para procesado

Ingenieria

Fabriea

Manejo de mnteriales
Transportes internos
Herramienta eléctriea
Herramienta manuad

lo

Mandriles

Montajes para fabricaclon en serie
Instalactones fijaa

tros aparatoa

Suministros neeesarios pava ¢l funclonamicnto

Tipo v fuentes
Flexibilidad
Eficlencin
Cantidad

Producelon

Producto

Bisteibueiin

Organiracion

Flujo de trabnjo

Subdivision en departamentos

Técnicn de cada Jaher (Volunien — cquilibrio)
Téenien ¥ proceso de produccion

Métodos de trabajo

Plancacion de Ia produceion

Disenn

Perfeccionamiento

Ingenierin de materinles, substitucion, ete.
Desarrollo del proceso



Humnnos

Ingenieria (Conlinda)

Gerencia

Herramientay

En ¢l nlvel de In fabrica

Disveito

Desnrrollo

Aplicacion spropiada

Manejo

Conyervaclén o mantenimiento

Produccion

Contrat

Trabajo

En el nivel de In compadia

Patron del producto

Contaduris y control de coslos
(Control por Departamento,
Centro de costos y /o por tarea)

Relaclones Industriales

(En relacién con salarios, horas de tra-
bujo, condiciones de trubnjo, colocacio-
nes, traslndes, nncensos, seguridad y
responsabilidad en ¢l trabajo)

Sistemns de personal
{Relnclones del personnl con Ia geren.
cin y loa supervisores)

En ¢l nivel de In industrin

Comercializacidn

Compras, adquislcion de materiales

Organizaclén alndical

Ln el nivel de la fabrlca

Trabnjadores fndividuales

Tomado de “Productividad, clave de la abundancia”, op. cit.

Planeacion
Programacion
Dirceeién constante
Aceibn correctiva

Horramientas

Muaterinles

‘Frabajo en proceso
Produceion

Conservacidn o mantenimlento

Numero de productos

Muodeles de eada producto
Integracion

{(Magnitud de operaciones en candn
praducto)

Mnterinles
Trabajo

Gastog generales
Depreclacion

Con organizaclones
Con indlviduos
Con ¢l cuerpo de supervisores

Reclntamiento

Colocavion

Cambios

Ascensos

Prucbas de aptitud

Adicstramiento

Control de nsistencia

Entrevists de separncién ~— Control de
cambios

Estudio y andlisis de mercados
Pluneacion

A -— Sistemn de Ventns

B - Sistemna de Distribuel6n
Publieldad
Coordinacion

A~ Comereinlizacion

I3 -— Dizefo del producto

C ~- Ingenleris del producto
Oportunidud
Efcetividnd
Continuidad y responsabllidnd
Seleceinn correctn
Correlncion efectiva con:

A - Insenlerfa de produccién
- Diseno del producto
- Planeacion de cstudios del
merendo

‘Tipo y naturajezn
Estructurn——Flexibilidad

Actitud hueia los enmbins
Calidnd de loa lderes
Efectividad ¢n su funcionamiento

Adaptabilidnd

Capneidad vy aptitud para el empleo
Esfucrzo

Actitud hnein In compaiin 3 hacia sy
trabajo

Verantililad de destreza

Constancin en ¢l trabajo

Actitud hacin sus compaiieros de traba,o
Iniciativa parn mejorns



Este artfculo emplea un esquema que reproducimos {ntegramente
(Cuadro I) para ilustrar los factores determinantes y sus relaciones
con la productividad. Enseguida se transcriben las explicaciones de
cada uno de estos factores para comprender v aclarar la complejidad
del fenémeno productividad y su medicién.

l.—Ambientales, El juego de influencias mds importante para de-
termincr la productividad nacional es el ambiente social, econdémico
y lisico dentro del cual vive y hace su trabajo la gente, temto en el
nivel nacional como en el local. Si existen limitaciones y fallas bdsicas
en este aspecto, la productividad potencial realizable de la nacién tam-
bién serd imitada. Sin embargo, la aplicacién de la inventiva a este
problema puede hacer mucho para vencer dichas limitaciones. ¢Cud-
les son algunas de estas influencias ambientales? En el medio ambien-
te social, tanto en el nivel nacional como en el local, pedemos incluir
las tradiciones nacionales, las actitudes de un individuo hacia otro y
las costumbres inherentes a toda relacién humanga, que determinan la
forma en que la gente debe trabajar en grupo. Si estas influencias
sociales tienden a fomentar la desconficnza y la duda entre el capital,
la gerencia, el gobierno y los trabajadores, es muy probable que el
nivel de productividad sea muy bgjo, y resultard muy dificil poner
en prdctica medidas para mejorarlo. En el nivel local, (el de la comu-
nidad o la poblacién) la productividad efectiva de la industria se ve
afectada bdésicamente por las facilidades locales en relacién con la
vivienda, los transportes, la educacién y el esparcimiento, las cudles
son de importancia bdsica para la salud del trabgjadoer, para sus acti-
tudes mentales y su constancia en el irabgjo.

En el amplio ambiente econdmico, una de las mds importantes
influencias es la fuerza o la debilidad del sistema empleado para dis-
tribuir las ganancias de la preduccién (entre el capital, la gerencia y
los trabajadores). Si el sistema no es bdsicamente firme no habrd
mejoras en las técnicas de produccidén que a su vez puedan mejorar,
a la larga, la productividad y el nivel de vida.

Igualmente imporiantes son las costumbres y las tradiciones eco-
némicas institucionales, incluso la libertad de la inicialiva individual,
para organizar y efectuar operaciones de distribucién, produccién y
fijacién de precios, v la efectividad de la accién gubernamental para
reforzar la iniciativa privada por medio de una legislacién administra-
tiva y fiscal firme y para oponerse y evitar el abuso de las fuerzas
agresivas inherentes a las concentraciones monopolistas del poder
econémico de parte de las corporaciones industriales.

En el ambiente fisico, las influencias locales o nacicnales que
afectan la productividad incluyen el clima, los recursos naturales y el
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suministro efectivo y potencial de fuerza motriz. Cada uno de estos
factores ambientales fisicos juega una parte bdsica no sélo en la de-
terminacion del tipo de industria a desarrollar, sino también en el
grado de eficiencia posible. En el nivel de la fdbrica individual, son
condiciones importantes del ambiente fisico aquellas en que se des-
arrolle el trabajo (calor, luz, ventilacién, color, polve y ofras impurezas
del aire, etc.), las medidas de seguridad, las condiciones de higiene y
el esparcimiento.

2.—Tecnologia. Casi de igual importancia para el ambiente de
la produccién son la maquinaria en sf, el equipo y los métodos de tra-
bajo que se usan en las unidades productivas de la nacién. Para que
sean eficientes, estos factores tecnolégicos deberdn estar no sdlo bien
concekidos, sino en equilibrio, cada uno en relacién con los demds
No tiene objeto, para la productividad, que el equipo para trasladar
materiales hacia la mdquina y viceversa sea bdsicamente deliciente
o que el resto de la fdbrica funcione en tal forma, que la costosa ma-
quinaria tenga que estar ociosa la mitad del tiempo.

Otros factores tecnoldégicos importantes son: el edificio de la fébrica
en sf, la maquinaria y equipo de produccién y procesado, el equipo
para ensamblado, pulimento y empaque, vy las facilidades para reci-

bir, almacenar y embarcar materiales, accesorios y productos termi-
nados.

De igual importancia (aunque a menudo se olvida) es el equipo
auxiliar para manejar y colocar en debida posicién materiales y obras
en proceso de manufactura, herramientas de mano y mecénicas y
herramienta especial para el ensamblado.

Otros factores intimamente relacionados son: la distribucién del
espacio en la f{dbrica, el curso del trabgjo v el equipo generador y
transmisor de energla. Una distribucién sensata del espacio disponible
en la {dbrica es bdsico para la verdadera eficiencia de produccién,
y esto a menudo lo determina el tipo de edificio en que se aloja la
f&brica, lo mismo que la clase de equipo generador vy transmisor de
energia. Ne oz remcto que el primer pase para modificar cientifica-
mente una fdbrica, con miras a obtener una produccién mds eficiente,
sea un cambio completo de la fuente de suminisiro y de la clase de
energla motriz empleada. En una {dbrica de ropa, por ejemplo, la
marcha mds eficiente del trabajo sélo puede lograrse mediante un
motor de corriente individual, pues si se usan aparatos de eje vy banda,

la corriente de trabgjo se paralizard hasta provocar una distribucién
completamente ineficiente.
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3.~Humanas. Desde algunos puntos de vista, la influencia hu-
mana es la mds importante de todas para determinar el nivel de pro-
ductividad. El {actor humano es la chispa dominante que une a todos
los demds. Podemos considerar a la ingenieria como el primero de estos

factores humanos, puesto que estd relacionada intimamente con la
tecnologia.

Congruente con el {lujo de trabajo vy determindndolo en parte,
estd la planeacidn cientifica de las partes de que debe componerse
y el tlempo de cada tarea individualmente (desglosamiento de la
tareq, planeacién técnica de los métodos a usarse o ingerencia del tro-
bdjo) vy los plemes de produccién. Solamente por medio de una pla-
neacién sdlidamente concebida y cuidadosamente ejecutada, basada
en la subdivisién mdxima practicable v la especializacién de las to-
reas, puede lograrse la verdadera eficiencia en la mayoria de las
industrias. Si la planeacién de la produccidén no es firme, es inevitable
que ocurrirdm desequilibrios y "embotellamiento” en el flujo de la pro-
duccién, los cuales a su vez producirédn desempleo en algunos depar-
tamentos, pérdidas de tiempo y desmordlizacién. Los métodos firmes
de trabajo y el ritmo que puede lograrse por medio de subdivisiones
apropiadas, son mdaximas aprobadas y acepladas entre los ingenieros
Jde produccién competentes.

Estrechamente relacionada con la ingenieria firme de la produc-
cién estd la téenica del disefio del producto, Es esencial para la alta
productividad que el producto, en sf, sea diseficdo cientificamente no
sélo para atraer el cliente v darle servicio, sino también para su efi-
ciente manufactura. No importa que tan bueno sea el producto en
sus caracterfsticas de servicio; no podrd producirse econémicamente
si no se disefic para ser producido con métedos elicientes de trabajo
vy un minimo de materiales vy mano de obra. Ademds, para lograr una
eficiencia verdadera, la {dbrica debe limitarse a la fabricacién de un
nmero liritado de productos, y solamente unos cuantos modelos de
cada uno, usondo partes intercambiables siempre que sea posible.
Sclamente de esia manera puede lograrse la eficiencia de la produc-
cién rulinaria en maosa, y solamente en esta forma puede la gerencia
dedicar a cada modelo una planeacién inteligente, esencial para la
verdadera eficiencia.

El segundo campo importante del elemento humano en la produc:
cién es la gerencia —y ésta, inevitablemente, abarca todos los aspec-
tos de la operacién fabril. La rectitud de las decisiones de la gerencia
determinard el éxito de la empresa. Colaborande estrechamente con
el departamento de ingenieria, la gerencia es responsable de la pla-
neacién, el control, la organizacién vy la programacién ordenada de
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la produccidén, ast como de la pronta resolucién de cualquier problema
que surja. La gerencia tiene bajo su responsabilidad la planeacién de
los articulos que cada fdbrica debe manufacturar v como deben ma-
nufacturarse. Cae también deniro de su responsabilidad instituir v po-
ner en préctica controles firmes de la produccién, de los materiales y
de los costos, vy la eliciencia del sistema de coniabilidad y control
determinard la diferencia enire las pérdidas y las ganancias anuales.

En el nivel de la {&brica y de la compofifa hay un cimulo de pro-
blemas adminisiratives v humanos que también incumben a la geren
cia. Entre los mds importantes, relacionados con la {dbrica, estén: un
reclutomiento escrupuloso de trabagjadores, su colocacidn, su adiestra-
miento, su transferencia ¢ otros departamentos, su ascenso y su cone
trol efectivo de la asistencia y de los cambios.

En el nivel de la compania, las responsabilidades administrativas
mds importantes incluyen el esiudio de los mercados y la direccién del
sistema de ventas, un sistema elective de distribucién de productes,
promocién de ventas y publicidad efectivas; la compra eficiente de
materiales, accesorios y refacciones, asi como un coniacto eficaz con
los departamentos encargados de la produccién vy de la ingenieria del
producto v de la investigacién.

El altimo, pero no el menos importante factor en el campo de las
relaciones humanas, que influye grandemente en el nivel nacicnal de
la productividad, es el obrero. El trabajador puede alectar la produc-
tividad ya sea en grupo, « través de las organizaciones obreras v los
contratos colectives, o como individuo dedicado a su tarea cotidiana.
En el campo de la organizacién son bdsicos para el mejoramiento de
la produccién: el tipo, la naturaleza, la estructura, la {lexibilidad v los
objetivos de les sindicatos obreros.

A menos que su jefctura sea electiva y progresista v que los actos
vy objetivos de la organizacién en si estén orientados hacia ¢l mejo-
ramiento y el sano regateo comercial para obtener ganancias basa-
das en la productividad, las organizaciones obrercss pueden conver-
tirse en un obsldculo en vez de facilitar el desarrollo y mejoramiento
de la eficiencic. En infinidad de cases, en varios paises, la meta del
trabajo organizado ha side conservar el statu quo vy oponerse a los
cambios, por temor al desemplec. Una actifud mds préctica v positiva
ha sido adoptada por algunos sindicatos europeos y norteamericanos,
por medio de la cual el sindicato coopera vy a menudo lucha por ob-

tener ganancias asegurdndose, al hacerlo, que serdn equitativamente
distribuidas.

El trabajador individual es con frecuencia, y en ultimo caso, el
factor que determina el grado de mejoramiento de la productividad
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en determinada operacién o departamento. La adaptabilidad y la fle-
xibilidad del obrero determinan no sélo su actitud hacia los cambios
tecnolégicos, sino que gobiernan el éxito que ha de tener en una nueva
asignacién. El esfuerzo que ponga en su trabdjo vy su actitud y cons-
tancia en su tarea son bdsicos para el desempeno eficiente de su
labor. La actitud de! obrero hacia sus camaradas vy la forma en que
el grupo trabaja conjuntamente tiene mucho que ver en la eliciencia
de cualquier departamento individual de la dbrica.

A menocs que el trabgjador tenga conlianza en su gobierno y en
la gerencia para asegurar una participacién equitativa en las ganan-
cias inherentes a una mayor productividad, puede y generalmente hard
mucho para hacerlo, nulificar el mejoramiento en potencia derivado
de los cambios tecnolégicos.

Por ltimo, la experiencia de muchos afios en las més prominentes
naciones industriales ha demostrado en forma concluyente que una
parte muy considerable de las ganancias creadas por la productivi-
dad se debe a la acumulacién de muchas pequefias mejoras, introdu-
cidas por trabgjadores, individualmente, en el desempefio de sus tareas
cotidianas. Esas mejoras sélo ocurren donde prevalecen relaciones cor-
didles y firmes y una mutua comprensién entre la gerencia de la f&brica
vy los trabdjadoeres.

El Sr. Robert A. Sutermeister? ilustra con el Cuadro II el complejo
nimero de factores que determinan e influyen el nivel vy les ganancias
en la productivided. En resumen maneja 33 elementos pora ilustrar
sintéticamente algunos de los principales fenémenos concurrentes en
el intrincado proceso determinante del resultado de la aplicacién de
la fuerza de trabgjo v la productividad de éste. En general los ele-
mentos mencionados tienen un significado claro que no requiere de
aclaraciones adicionales para su correcta interprefacién por lo tanto
se procede a presentarlo con el objeto de complementar la imagen
presentada previamenie.

III. Algunas deliniciones de productividad

El Sr. Ara® deline a la productividad del trabdjo en los siguientes
términos: "La productividad del trabgjo es el producto neto per-cdput
producido en cada perfodo” y lo expresa con la férmula P = o / 1
donde “o” es el producto nete producido y “1” el nimero de trabgja-

1 People and Productivity Robert A. Sutermeister, McGraw-Hill Book Company,
Suc. 1963.

ta

“La teoria del Capital y el desarrollo oconémico” El Trimestre Econémico. Vo-
lumen XXVI NGmero 119, pégina 435.

7



dores empleados. Asimismo define que “la intensidad del capital es el
volumen de capital por trabajador, gastado como promedio en cada
perfoda” y que "la funcién de productividad es la serie de intensida-
des de capital con la que se relacionan las fronteras correspondientes
de la productividad del trabajo”.

Lo “Agencia de Ayuda Técnica” en el boletin titulado “Productivi-
dad clave de la abundancia' expresa “la productividad es la relacién
entre la produccién fisica total de una {&brica, una industria o una
nacién y uno o mds {actores de inversién de la misma: trabgjo, capital
invertido, materiales, fuerza motriz o adminisiracién por medio de su
esfuerzo vy su inventiva'.

Por su parte, el Departamento del Trabajo de los Estados Unidos
de Norteamérica® la define como "la tasa entre el volumen de pro-
duccién de un bien y el de uno o mds de los factores empleados en
su produccién” vy agrega que, “este concepto se reliere a dilerentes
productividades de acuerdo a cual o a cuales de los factores de la
produccién es empleado, es decir capital, energla eléctrica, materias
primas, administracién, fuerza de trabgjo, etc.” El mencionado boletin
por otra parte afade "asf, la cantided de aztGcar producida por hora
trabojada o por tonelada de combustible empleado, la vida de una
llenta determinada en kildmetros, o la distancia recorrida con una
cantidad determinada de gasclina son todes, medidas de la produc-
tividad en el amplio sentido del término”.

El grupo de trabgjo ntimero 2 de la O. C. E. E. definié en una
memoric? el sentido en el que emplea habitualmente el término pro-
ductividad. “Productividad es la relacién aritmélica entre una deter-
minada produccién vy uno de sus factores. Se habla asi de productivi-
dad del capital, de las inversiones, de las materias primas, segéin que
la produccién se relacione con el capital, con las inversiones, las ma-
terias primas, etc.”. Este articulo sigue diciendo, el significado mds
comin de la productividad se refiere al trabdjo humano. Cuando se
trata de “productividad” sin ningin otro atributo, debe entenderse
come referida al trabajo. La productividad de un determinado trabajo
es la relacién aritmética enire la produccién v la duracidn del trabgjo
misme. Esta relacién asume un significado cientifico si se precisan, por
una parte, la naturaleza y las condiciones técnicas de la produccién

1 Op. Cit.

2 Measurement of Productivily, Methods used by the Bureau of Labor Stalistics in
U.S.A. Technical Assistance Missions No. 10-11. Published by the Organization
for European Economic Cooperation. Parfs 1955.

Notas sobre la Terminologia de la Productividad, El Trimoestre Econémice. Vol
XIX No. 73, pdg. 147. A su vez fue tomado de la revista Italiana “Producttivita®,
ano {I, enero de 1951. '
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que aparece en el numerador y, por otra, los elementos sobre los que
se basa el cdlculo del denominador. Hay que hacer notar que la pro-
ductividad de la mano de obra es la medida de la eficiencia de su
utilizacién y no la medida del esfuerzo suminisirado por la misma.
Por considerar de interés, el contenido total de este articulo se repro-
duce en el apéndice de esta tesis.

En el Manual de proyectos de desarrollo econdémico! dentro de los
“coelicientes de evaluacién’” que sugiere emplear al determinar la
viabilidad de aquéllos, incluye varios conceptos destacando algunos
criterios basados en coelicientes de productividad. En principio define
aritméticamente a estos coeficientes como cocientes enire lo que en
términos generales se llamarfan 'ventajas’ y 'desvenigjas’ de un pro-
yecto. Si se colocan las ventajas en el numerador y las desventajas
en el denominador, serfa posible reconocer los coelicientes segin lo
que pretenden elevar al mdximo (ventajas) vy reducir al minimo {(des-
venigjas). Un poco mds adelante al definir el término productividad
surge la siguiente observacién interesante que habremos de tomar en
cuenta en lo sucesivo. El término de productividad se emplea en el
sentido de la cuantia de la produccién {(u otro beneficio) que se ob-
tendr& por unidad de recurso o conjunto de recursos empleados. Esta
interpretacién no se debe confundir con la concepcién tedrica de pro-
ductividad que se refiere a la cuantia de la produccién alribulble a
cada unidad de factor, o sea a la contribucién de dicho factor ¢ la
produccién. Posteriormente anade, la productividad de la mano de obra
se puede definir como el valor de la produccién obtenida por unidad
de la misma empleada en ella. La produccién se suele expresar en
términos de valor bruto (valor de venta) de los bienes o servicios,
pero para los efectos de la comparacién de provectos muchas veces
serd mdés il expresarla como valor agregado (si se produce un sdlo
tipo de bienes o varios tipos reducibles a unidades fisicas comunes,
la produccién se puede expresar también en unidades fisicas, tanias
toneladas de arrabio por ciio-hombre por ejemplo).

Lo {uerza de trabgjo se puede expresar en términos fisicos de
anos-hombre u horas-hombre, o en las unidades monetarias equivalentes
a costo de la mano de obra utilizada. (El empleo de la unidad afio-
hombre o su valor equivalente en unidades monetarias deja sin aclarar
lo relativo al nimerto de horas electivamente trabajodas en el afio y
puede conducir a errores de apreciacién en el cotejo de proyectos
que tienen distinto régimen de irabgjo).

1 Manual de proyecto de desarrollo econdmico. Estudio preparado por el Progra-

ma CEPAL/AAT de capacitacién en materia de desarrollo econémico. Naciones
Unidas, México 1958.



Fl economista Cristébal Lara Beautell! al hablar del concepto de
productividad opina que “hasta el momento presente, el conocimiento
de los hechos de la productividad, no permiten mds que concluir o
escapar de la impresién de que el conocimiento conceptual de la mis-
ma es igualmente rudimentario y estd rodeado de confusiones’” y cita
a su vez al Sr. F. H. Knight%: “la mayor parte de las objeciones a la
teoria de la productividad se refieren al significado de la produccién
y producto y en definitiva se reducen « usar la palabra con propiedad,
mds bien que a una discrepancia fundamental”.

El propio Sr. Lara Beautell opina que el mismo vocablo parece
suponer una relacién de hecho entre recursos aplicados a la produc-
cién y producto v pareceria légico concebir la productividad general
como la relacién entre el producto obtenido y todos los recursos apli-
cados a su produccién, v la productividad especifica de cada uno de
los factores como la relacién entre su coniribucién productiva y su
namero. Pero por otra parte reconoce que la dificultad estriba en la
imposibilidad de medir las contribuciones efectivas de cada factor.
Siendo el producto el resultado de la accién conjunta de dos o mds
factores, se presenta el problema de determinar que parte del producto
se debe a la accién productiva de cada uno. Mds adelante este mismo
autor observa que una solucién a este problema seria partir de la
premisa, probablemente falsa, de que cada factor se le retribuye exac-
tamente con su contribucién productiva, El autor seguramente sefala
a tal oremisa como “probablemente falsa” por considerar que en un
pafs subdesarrollado como México, es dilicil llegar a la posicién de
equilibrio que la hiciera real.

La productividad es la capacidad de crear produccién con una
cantidad fisica dada de lactores de produccién y dentro de un perfodo
de tiempo determinado. Esta es la definicién del economista John Powel-
sond, para la materia que nos ocupa, ulilizando por otra parte la si-
guiente definicién de produccién, la produccién es el acto de crear
un producto, o producir. Este autor hace las siguientes observaciones
acerca de la productividad. En tanto que la preductividad de un sélo
factor puede incrementarse ya sea aumentando los otros lactores o
por la nueva tecnologia, la de todos los factores en conjunto puede
aumentarse solamente mediante la tecnologic. La productividad de
un factor (del trabajo) puede incrementarse si se le da una méquina
con que trabajar; asimismo aumenta la productividad de una m&-

1 "La productividad e¢n la industria mexicana”. E! Trimestre Econdmico, Vol. XVII
No. 1, 1951 pdg. 56.
¢ Riosgo Incertidumbre, Beneficio, Editorial Aguilar.

Ingrose Nacional y Corriente de Fondos. John P. Powelson. Fondo de Cultura
Econémica. Mézico 1963, Capftulo XIX, pdg. 483.
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quina si ponemos un irabgjador adicional a manejarla. Estas dos pro-
posiciones estdn sujetas o la ley de la productividad marginal decre-
ciente; esto es, gue una mdéquina extra no ayudard al trabgjador si
éste ya tiene mds mdquinas de las que puede manejar, y que un
trabajador adicional no le servird a la mdcquing si sélo se necesita
un operador para ella. Empero, puede aumentarse la productividad
de todos los factores de produccién en conjunio solamente medianie
la tecnologia, es decir, combindndolos de diferente manera o po-
niendo en prdclica técnicas recientemente descubierias o con las
que no se coniabg anteriormente.

Al hablar sobre los problemas en la medicién de la productividad
expresa: una estimacién de la productividad exige que se realice una
medicidn del volumen real de servicios prestados por los lactores de
produccién, semejante medicién implica resoluciones que son mds
bien cosa de criterio personal que de hechos estadisticos.

El autor considera lo cque el lama "ilusién monetaria” o “la natu-
raleza mitica de los ingresos reales” ocasionada por las deficiencias
de los nimeros indices en general v de los utilizados para defloacio-
nar el valor corriente del ingreso, para determinar el Hamado ingreso
real. Por ofra parte este autor comenta! que el ingreso parlicular real
de cualquier persona es igual o la cantidad de hienes y servicios que
puede comprar con el ingreso derivade de un cierto volumen real de
servicios (por ejemplo: el trabajo), su valor monetario a precios del
afio bese depende de la tasa de ingreso que recibe la persona asi
como del precio de los bienes de consumo. Sin embargo, hay una
paradoja en esta definicién, en cuanto a que el ingreso particular
real es el mismo, sea que una persona lo gaste o no. Esto es, mide

la cavacidad de comprar bienes y servicios v no la cantidad real com-
prada.

Por ofra parte considera cue la discrepancia entre ingreso parti-
cular real e ingreso nacional real surge de los movimientos divergen-
tes en los indices de precios para bienes de consumo y para bienes
de capital. Si el indice para los bienes de consumo cumenta mds
que el indice para los bienes de capital, entonces padecen los con-
sumidores (a causa de los aumentos de precios), pero sus pérdidas
no son compensadas totalmente por las ganancias de los productores
de bienes de capital (cuyos aumentos de precios no son tan grandes).
De esta manera, las pérdidas en los términos de intercambio para los
consumidores son mayores que las ganancias que por igual concepto
obtienen los productores (perceptores de dividendos), puesto que el

m———

1 Obra citada, Capitulo XVII, pdag. 421.
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ingreso particular real disminuye con las pérdidas en los términos de
intercambio y aumenta con las ganancias en esos mismos términos, el
hecho de que todos los sectores tomados en conjunto tengan pérdidas
netas origina que la suma de ingresos particulares reales sea menor
que el ingreso nacional real. Finalmente, el mayor incremento en el
precio de los bienes de consumo cue en el de los bienes de capital
redunda en un mdas bajo nivel de ahorro particular real (que es detla-
cionado per el {ndice de precios de consumo) respecto a la inversién
real (o chorro nacional real) que es deflacicnado por el indice de
precios para bienes de capital. Inversamente, si el indice de precios
para bienes de consumo sube menos que el indice de precios para
bienes de capital, ocurrirdn las tres discrepancias siguientes: 1) las
ganancias en los términos de intercambio para todos los sectores en
conjunto serdn positivas; 2) los ingresos particulares reales sumarém
mds que el ingreso nacional real v 3) e! ahorro particular real de
todes los sectores excederd al ahorro nacional real.

El autor esboza un método para el cdleulo de la productividad
que posteriormente emplea con ligeras variantes para el desarrollo de
sus "modelos”, nos dice: supongamos una comunidad en la que neo
existen mds que dos factores de produccién; trabajo y capital fisico.
si no hubieran ganancias de productividad! (junto con rendimientos
constantes a escala y perfecta sustituibilidad de factores) cualquier in-
cremento en la produccién real tendria que ser equivalente a la suma
de incrementos en el volumen de servicios del trabajo y del capital.
Si chora suponemos que existen ganancias de productividad, enton-
ces el incremento en la produccidén real es igual al incremento en el
volumen de servicios de trabajo y de capital, mds la gonancia de pro-
ductividad. Podemos medir el incremento en el volumen de trabgjo vy
el incremento en la produccién real; de aqu! que nos quede un residuo
que comprende tanto el incremento en el volumen de servicios de ca-
pital como la ganancia de productividad. Vames o suponer que po-
demos medir el primero (esto es, los servicios de capital varian con
el volumen f{isico del capital que es medible). Entonces sélo nos queda
un residuo que es la ganancia de productividad.

Definicién de productividad de Sergio Luis Cano® “por produc-
tividad debemos entender un concepto que se refiere a la relacidn
existente entre insumo-producto o bien de producte-insumo, ya sea que
se haga referencia al volumen de produccién que se obtiene por uni-

dad de insumo, o al contrario, el insumo requerido por unidad de pro-
duccién”.

Tal como se definieron previamente.

Sergio Luis Cano L., Productividad en la Repiblica Mexicana 1939-1955. Tesis
profesional, México 1958.
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Por otra parte deline o distingue la “productividad técnica” y la
"productividad econémica”, la primera es la que se refiere a la efi-
ciencia con que se utilizun los factores prr~ductivos en un proceso par-
ticular. Es decir, habré& un incremento en la productividad técnica cuan-
do se haga un trabagjo en un tiempo menor al acostumbrado o cuando
se obtenga un mayor volumen de wreduccién por unidad de factor.
La “productividad econdémica’ es la eficiencia con que se ha distribuido
la fuerza de trabajo del pals en los trabajos en que es mds efectiva.
Es decir cuando existen transferencias de la fuerza de trabagjo de las
actividades con menor productividad a las que las poseen en mayor
grado.

Este autor sehala por otra parte que es importante diferencior una
preductividad de otra por lo siguiente; un mejoramiento de la produc-
tividad econdémica puede ser cutocompensador en términos de sala-
rios ya que los trabajos de mayor productividad suelen estar mds
bien remunerados, v. gr., el individuo que deja de trabajar en el cam-
po donde la productividad es menor y va a la {dbrica donde obtendrd
una mayor preductividad y se le pagard un mayor salario. Mientras
que por otro lado, un incremento en la productividad técnica no tiene
los mismos efectos automdticos en los salarics, es decir, no siempre a
incrementos en la productividad técnica correspenden cumentos pro-
porcionales en los salarios reales.

Manue! Bravo [iménez! opina que, cudlquier productividad total
se expresa como una relacién entre el producto tetal y el insumo total
o cualquier productividad parcial es el producio total con respecto
a un insumo determinado o cualquier productividad del trabajo son las
cantidades fisicas, el producto con respecto a las horas-hombre traba-
jadas. Ello (esias definiciones) nos deja con la misma indiferencia, con
la misma frialdad con que apreciamos a los hombres de nuestra foto-
grafla (el autor se refiere a una similitud, entre la fricdldad y el vacio
de una fologralia v las definiciones de productividad, establecida pre-
viamente en un pd&rralo anterior de este articulo), Carece de vitalidad
y por ello destruye asi su propia esencia, Las mediciones son sin
discusién tiles en el vdlioso propésito de objetivar los hechos ain
cuando nos empenemos en llegar a la oclava cifra decimal en la su-
perficie del circulo cuande medimos el radio con los pies. La producti-
vidad no es una medida atn, cuando usamos éstas para apreciarla;
la productividad es esa transformacién, ese cambio esencial que para
mejor orientacién procuramos cuantificarla en diversos momentos. La
productividad es una superacién de un hecho anterior, una condicién

1 Intervencién de Manuel Bravo Jiménez en el Il Congreso de Relaciones Indus-
triales titulado “Una [nterpretacién sobre la Productividad” publicada en El
Mercado do Valores. Afic XXV No. 36 p. 595.
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viva, dialéctica; es una modificacién de un grado de eliciencia por otra
superior Y que ademds, nunca se da en abstracto, excepto por la via
cientffica experimental; se da en una realidad, en que el hecho mismo,
la condicién de eficiencia, estd determinada y es determinante de un
medio ambiente, cualquiera gue sea su significado prdctico y con-
creto.

Este autor considera a la productividad como el fenémeno coti-
diano del hombre de empresa o del Estado en los asuntos puablicos.
Como proceso racionalizado, que es por delinicién ¢l {endémeno cien-
tifico, referimos ese proceso a categorias identificables. Para el em-
presario, por ejemplo, adin en situaciones intuitivas, siempre son obvios
dos fenémenos bien claros; el mundo externo a su empresq, todas esas
fuerzas de menor o mayor estabilidad, pero siermpre cambiontes y los
hechos que en principio se admite que puede conirelar o dirigir.

Sin embargo aiiade que para el hombre de emprese el mundo
exlerno es siempre un complejo a la vez formidable y capricheso, No
sélo depende por via directa de decisiones en cosas de sus colegas o
del gobierno; por via indirecta depende de hechos vy fuerzas exiraterri-
toriales. Y sobre todo este dificil complejo de decisiones aparece otra
{uerza de valor permenente y universal, lo que para darle definicién
categdrica se llama “fuerza de trabajo”. Es la adecuacién de las habi-
lidades v de los conocimientos o los equipos v a las instalaciones y al
mismo tiempo es subordinar el milagro de la tecnologia o las propias
caopacidades humanas. Y no sélo problemas de relacién hombre mé-
quing; son en ultimo término problemas de relaciones humanas alrede-
dor de una doble persondlidad en continuo desgjuste.

Esa fuerza de irabdgjo es, sin remedio, al mismo tiempo, la expre-
sién de la capacidad adquisitiva de quienes constituyen el mercado
final, el limite objetivo y cuantitativo de la produccién, el cuadro de
preferencias vy la motivacién final de la actividad productiva.

Para éste autor lo sabio vy por ello lo redlista del proceso de des-
arrollo econémico y social, 2s el reconocimiento de que hay un deno-
minador comin en las relaciones humanas de orden econdmico en el
que se impone inevitablemente la gran corriente histérica de los he-
chos y deniro de ella el constante v complicado juego de decisiones
para lograr las condiciones éptimas en un momento dado.

Este tratadista concluye con las siguientes frases: en su expresién
instrumental la productividad se manifiesta con su propia tecnologia,
los métodos y sistemas. Pero cometeriamos un grave error en confun-
dir su aplicacién con el fendédmeno vital, Las técnicas de productividad,
ain con los mds sofisticados refinamientos imaginables, sbélo nos auxi-
lian, y por cierto que es muy importante, a organizar mejor las deci-
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siones, entre esos multiples pardmetros que hemos mencionado, para
que en el curso del tiempo evitemos el desperdicic y corrijamos las
deficiencias de las operaciones produclivas vy para poder con sus cri-
terios de cuantificacién, saber que hemos pasado de un estado dado
de eficiencia a otro superior. Nos permiten medir el cambio, v afinar

su contenido. No nos permiten, por fortung, ni delener el tiempo ni
acorralar el progreso humano.

Juan Fourastié! al abordar el problema de la productividad expre-
sa: la productividad global de los factores puede ser definida como la
relacién del volumen de la produccién con el volumen total de los iac
tores que han intervenido en el ciclo de produccién. Por otra parte,
hace mencién a la “preductividad integral del trabgjo” para expresar
la posibilidad de referirse, mediante el empleo de los salarios, al mon-
to total de trabagjo integrado en el proceso productivo, evaluando la
variacién en la productividad a través de las modificaciones en la can-
tidad de trakdjo incluido en cada procese.

En un estudio reciente® se expresa: productividad fisica de los fac-
tores es la relacién entre la cantidad empleada de un factor v el pro-
ducto generado por ella y “productividad de la combinacién de fac-
tores” es la relacién entre una combinacién dada de factores y el pro-
ducto generado por esa combinacidén, suponiendo constantes las pro-
ductividades de cada uno de los factores en juego, por separado.
Aficde por oira parte que los incrementos en esta productividad de la
combinacién de {actores suele denominarse “'cambio tecnolégico” v se
entienae por esta expresién el conjunto de todos aquellos elementos
que, no constituyendo productividad fisica de los factores, influyen en
el producic generado. Tales son por ejemplo, el adiestramiento técni-
co, el mejoramiento de sistemas y métodos, la investigacién clentifica,
etc., factores, en suma que dependen sustancialmente del mejoramien-
to de las habilidades humanas.

Al considerar la eficiencia de la produccién vy especificamente, la
eficiencia productiva de la indusiria el Dicclonario de Economia Politica
dirigido per Clauaio Napoleoni® expresa cque una industrict se encuentra
en condiciones de mdxima eficiencia cuando su producto es mdximo,
respecto « las cantidades globales de los factores de produccién em-
pleados, siendo constante el ntmero de empresas y estando dada su
eficiencia como empresas aisladas,

1 La Productividad. Editorial Direccién y Productividad. Barcelona, Espafia. pég. 66.
2 “Eslimacién del cambio tecnoldgico en la Productividad de la Economfa Mexi-

cana durante el perfodo 1950-1960” Centro de Estudios Educativos A. C. México,
D. F, 1964, rdg. 2

3 Ediciones Castilla Madrid 1962. n, 1386,
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Para que el producio de la industric sea mdéximo dadas las can:
tidades de los factores de preduccién, o bien, lo que es lo mismo, para
que las cantidades empleadas de los factores sean minimas dada la
contidad de producto, es necesario que los lactores se distribuyan
enire las empresas de tal modo que cada uno de ellos tenga la misma
productividad marginal en todas las empresas.

Al examinar la eficiencia productiva del sistema se aclara que
en este caso no tiene sentido plantearse el problema de la maximizo-
cién de la cantidad producida, ya que no se pueden sumar cantidades
heterogéneas. Por lo que se sigue a Pareto formuldndose el problema
asi; se dice que el sistema se encuentra en la peosicidn de la mdxima
eficiencia productiva cuando, dadas cantidades determinadas de los
factores de produccidn, su situacidén es tal que no es posible cumentar
la contidad de un productio sin disminuir la cantidad de algin otro, ©
bien, lo que es lo mismo, cuando determinadas unas cantidades de los
productos, no es posible disminuir el empleo de un factor sin qumentar
el empleo de algtn otro {actor.

Este mismo Diccionario de Economia Politica al abordar el proble-
ma de la Teoria de la Produccién?, lo hace en términos de funciones
de produccidn, seat:

Y = F@L..L : XF)

donde Y es la contidad de un bien vy, %! ,...., x* son las can-
tidades de los factores, esta se llama funcién de produccién relativa
al bien que se considera. Suponiendo que esta funcién es continua v
derivable tanias veces como se quiera respecto a todas las variables,
se llama 'productividad téenica marginal del factor’ x! 1 = 1,....n) a
la derivada primera de Y respecto a x!, que designamos por F z.

Considerando las diversas definiciones expuestas previamente, las
cuales distan de ser exhaustivas, se hace patente la similitud entre

ellas vy el hecho de que éstas variardn de acuerdo con el propésilo
perseguido.

El concepto de productividad no deja de presentar serios proble-
mas teéricos, los cuales se irdn gjustando « los de cardcter préctico
como resultado de la curencia de elementos objetivos que permitan

aproximarse « una definicién que ademds de prdctica y manuable
los considere correciamente.

1 Op. cit. pdg. 1378.
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La productividad en este trabajo fue interpretada, nuevamente co
mo la relacién del producto neto y los lactores empleados en su ob-
tencion, tomando como representativos del conjunto de éstos al factor
trabajo v al capital invertido.

Para comprender el por qué de ésta delinicién es necesario con-
siderar la circunstancia de que se debia de cjustar a lineamientos
que hicieran factible su correcta evaluacién en un sector del conjunte
del aparato preductivo, la Industria Manufacturera, en un pafs parti-
cular México, con un conjunto de estadisticas escasas y deficientes.

Las objeciones a las definiciones de la productividad residen, en
términos generales en su cardceter simplista y dalejado de lo conside-
rado como particularmente importante por cada autor. Sin embargo,
no hay que olvidar que todas las deliniciones son limitativas.

La complejidad para delinir la productividad, dado el enorme
nimerc de lactores correlacionados, se incremenia sustancialmente
cuando se trata de utilizar el mejor método para evaluarla, conside-
rando la informacién estadistica disponible.

Es importante, primero iener una visidén de los métodos potencia-
les para estimarla vy segundo iratar de medirla.

IV Algunos instrumentos para medir la productividad.

En el trabcjo elaborado por los economistas Klein y Grabinskit
sobre andlisis {actorial, se presentan los siguientes coeficientes para
la medicién de la productividad del trabcjo; en una rama industrial:

a) Productividad del

' valor agregado en la rama industrial
trabajo

personal ocupado en la rama industrial

b) Indice de l¢ produc-

tividad total de la producto total en términos fisicos

rama o costo del producto
total de horas menos salarios
hombre —_ salario medio
por hota

Al hablar de la productividad en un sector industrial sugieren em-
plear para medirla las mismas {érmulas anotadas previamente.

Més adelante llegan o cuatro férmulas generales que son:

1 El Anélisis Factorial. Una guia poara estudios de Economia Industrial, Banco de
México, S. A, Departamento de Investigaciones Indusiriales. la. Ed.
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ductividad producto medido en cantidades {isicas
c) Productivida insumo medido en cantidades fisicas

ducto total
d) Productividad total = w
insumo total

H

. . t
2) Productividad parcial = proc.lucto total .
un insumo determinado

b 523&;;thde del _ contidades fisicas del producto

horas-hombre trabajadas

Las Naciones Unidas al

referirse a la productividad del irabagjo
expresant:

Si la productividad de la mano de obra se emplea en el sentido
del total del producto en toda la industria por hora-hombre trabagjada,
la medida de la productividad cambiante serd,

donde se divide un indice de produccién Qn, ponderado con valores
de la produccién netq, por los cambios en las horas-hombre trabajo-
das. Tal medida reflejard los efectos de los cambios en la actividad de

las distintas industrias y de los cambios en la productividad en cada
industria.

Por ofra parte, si el concepto de productividad se relaciona Gnica-
mente con el segundo de estos factores {cambios en la productividad
en cada industria) se podrdn construir los nimeros Indices de distintas
mamercs para tener la medida deseada.

En general el problema puede enfocarse de dos maneras. En la
primera, el concepto bdsico es el producto por hora-hombre de tro-
bajo combinado evaluando a precios fijos de los productos. La traduc-
cién al espafiol de este documento, de la que se tomd esta citg, no
es muy clara en el pdrrafo anterior al utilizar la palabra ‘evaluande’,
mds bien debe entenderse como, 'valuando' o ‘ponderando’.

Por otra parte, el mencionado estudio continta diciendo: la me-
dida de los cambios de la productividad da la {érmula:

Qu

I, = ——

Mo
———

1 Numeros Indices de la Produccién Industrial. Estudios de Métodos Serie F Nt.

mero 1, Naciones Unidas. Nueva York, 1950,
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donde el indice de produccién Qg sigue siendo el mismo, mientras que

el indice de las horashombre trabajadas se djusta {a -x?x-m) ponderdn-
dolo con el valor del producto por hora-hombre.

En la segunda, el concepto fundamental es el de horas-hombre
por unidad de producto (la inversa de la productividad de la mano de

obra) y la medida de la productividad cambiante se obtiene con la
férmula:

Qo
I, = ———

mMpy
donde el indice de produccién se modifica ponderdndolo con las horas:

hombre trabojadas (y adquiere el valor Qo) mientras que el nimerc
de horas-hombre trabajades no sufre modificacion.

El estudio concluye observando que “la eleccién entre éstas {ér-
mulas que se pueden emplear indistintamente para la obtencién de
nimeros indices es sobre lodo una cuestién de conveniencia, segin la
finalidad con que se calculen los {ndices”.

El ondlisis basado en el cuadro de insumo-producto es tratade
por el Dr. Leontief! con las siguientes palabras: considerado desde el
punto de vista del esguema del insumo-producto, toda economia ncr-
cional puede ser descritar como un sistema de industrias, reciprocamen-
te relocionadas o —si se prefiere un término mds abstracto de activi
dades econémicas interdependientes. La interrelacién consiste realmen-
te en la mé&s o menos constemte corriente de bienes y servicios que
ligan de manera directa o indirecta a todos los sectores de la economia

unos con otros. Esos flujos pueden ser observados y descritos en tér-
minos cuamtitativos,

El método de insumo-producto fue histéricamente una alternativa
a los defectos corrientes de la investigacién econdmica, que segin el
propio Leontief "estd hoy en presencia, de una parte, de mucha teoria
sin he~hos y por la otrq, de una creciente acumulacidon de hechos sin
teoria’?,

Se trata en suma de una técnica en la que por medio de estadis-
ticas se presentan las relaciones mutuas de interabastecimiento entre
los diversos sectores econémicos.

1 Citado en Tho Income of Nations, de Studenski, pp. 215-216, tomado de la Intro-

duccién a la Dindmica Econdémica del profesor Francisco Zamora. Segunda edi-
cién pdg. 179,

Citado por Emile James ecn Historia del pensamiento oconémice en ol siglo XX.
México. Fondo de Cultura Econémica 1957. pdg. 320

(%]
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Martin H. Ekker opina que! la disciplina insumo-producto ha de-

mostrado tener una ventaja especial para la solucién de problemas ta-
les como:

a) la determinacién de los niveles de produccién de las varias
ramas productoras, que son necesarios para satisfacer la de-

manda de cierto volumen dado de bienes y servicios de uso
final.

b) el estudio del efecto de los cambios tecnoldgicos en toda la
economia sobre la productividad deniro de un sector o el con-

junto del aparato productivo y sobre la estructura de los pre-
cios.

c) el estudio de los electos de un cambio en el costo de un factor
de produccién, por ejemplo, los salarios no agricolas, sobre los

precios, de los varios grupos de bienes de uso final o e] costo
de la vida.

d) el estudio de las consecuencics de acontecimientos especiales
o de nuevos descubrimientos.

e) los estudios regionales y la planeacién regional.

f) la llamada planeacién lineal, que aspira a la determinacién

de la combinacién éptima de los posibles métodos de produc-
cién.

Al profundizar sobre las aplicacienes del insumo-producto, éste
autor presenta el siguiente andlisis al tratar de los “"Cambios en la Es-
tructura Econémica'®. Hemos comprobado que los coelicientes iécnicos
de la matriz insumo-producto determinan la estructura de una economia.
Por tanto, podemos estudiar los cambios estructurales que se han ve-
rificadc en un perfodo dado comparando los coeficientes técnicos to-
mados de las matrices para los afios que marcan el principio v el fin
de un periodo. Cuando se han computado, tal como es usual, ambos
juegos de coelicientes técnicos con base en los valores, se deberdn

eliminar, tonto que sea posible, los cambios en la estructura de pre-
cios.

Una bagja de los coelicientes técnicos de los insumos, por unidad
de producto, indicard, en general, una mejoria de la eficiencia de la
produccién. No obstante, el progrese técnico ird normalmente junto con
un crecimiento de ciertos coelicientes técnicos, Por ejemplo, una mejoria

1 Marlin H. Ekker, Segunda Conferencia del “Seminario sobre la plancacién Eco-

némica vy oiros temas relacionados con ella”. México, 1955.

2 Martin Ekker, “La Contabilidad del Ingreso Nacional”, Décimasexta Conleren-
cia del Seminario citado. México, 1955,
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de la productividad, es decir una baja del coeficiente del insumo de
trabdgjo ird casi probablemente junto con una‘alza del consumo de
energia eléctrica por unidad de producto!.

Este autor al andlizar "la productividad del trabajo’” expresa que:
una aplicacién especial (de la técnica de insumo-producto), consiste en
la determinacién de la variacién de la productividad, o mds exacto de
la productividad del {actor trakajo, de una industria dada o de la pro-
duccién total, Supongamos que buscamos comparar la productividad
de la indusiria mexicana de textiles en 1939 vy 1954. El método tradi-
cional consiste en dividir el producto real por el insumo de trabajo
{expresado en hombres-horas u hombres-afios) v de comparar los co-
cientes para los dos afios. Pero mediante esle procedimiento se mide
Unicamente el efecto directo dentro de la industria dada. Es muy posi-
ble, por ejemplo, que una industria ha mejorado su productividad di-
recla, pero que de otro lado se ha aumentado la dependencia con
ofras industrias en forma de productos intermedios, energia eléctrica,
etc; v que, por eso, el insumo del factor trabajo del conjunto de la
economia en el producio del sector dado se ha aumentado. Esta di-
vergencia se puede eliminar parcialmente tomando, tal como es usual,
el valor cgregado de la industria contemplada en lugar del valor total.

La disciplina insumo-producto, no obstante, proporciona un méto-
do mds exacto para llegar al resultado buscado. Consiste este método
en que se insertan los coeficientes técnicos del ano x en la columna
vertical de la matriz el afio y para la industria textil, tomando este
ejemplo, (es decir los coelicientes al lado del insumo), conservando en
el esquema todos los otros coeficientes técnicos del afio y. Con base en
esta "matriz hibride"” se calcula, mediante el proceso normal de inver-
sidn o de aproximacién sucesiva, el insumo total de trabajo que hu-
biera sido necesario para producir el producto total del sector de texti-
les en el ano y. Representa esta cifra la cantidad hipotética de traba-
jo de todos los sectores de la economia nacional, suponiendo que la
industria de textiles habria conservado sus técnicas del ailo x mieniras
que tedas las otras ramas se han desarrollado hasta el nivel técnico
de. Comparando este resultado con el insumo actual de trabgjo en v de
la mencionader industria, calculado con hase en la mairiz homogénea
de y. Comparando este resultado con el insumo actual de trabajo en y de
desenvolvimiento técnico (y de organizacién) de la industria de tex-
tiles. Una dificultad especial se encuentra, empleando este método,
por fo que toca a tomar en cuenta el consumo de capital fijo.

——c—

1 Mucho dependerd del nivel en la produclividad del trabajo en ese momento,

va que para que osta circunstancia opere ser& necesario que el trabajo esté
operando a niveles éptimes de productividad.
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El cuadro III presenta unos resultados obtenidos mediante este mé-
todo respecto al efecto del cambio estructural de las seis ramas prin-
cipales de la economia norteamericana entre 1929 y 1939,

Indica esta gréfica la influencia en el uso de trabgjo en porcientos
de la poblacién trabajadora nacional de 1939 que ha resultado del
cambio estructural dentro de cada uno de los seis sectores principales.
Se har computado estas influencias como la cantidad adicional de tra-
bajo que se hubiera necesitado cuando las téenicas y métodos de 1929
dentro del sector dado se hubieran mantenido mientras cada uno de
los ofres sectores hubiera adaptado las técnicas de 1939, La Gltima co-
lumna representa el efecto acumulativo de tedes los sectores, en otras
palabras, la cantidad adicional de trabajo (en porcientos de la fuerza
rabajadora de 1939) que se hubiera necesitade pa-a fabricar el produc-
fo nacional de 1939, empleando todos los métodos y procedimientos
de 1929. Estard claro que el cfecto con el total de un sector ser& mds
grande «a medida no sclamente que el desarrollo técnico de este sector
ha side md&s importante, peruv también a medida que la fuerza traba-
jadora del sector dade es mds importante. Esto explica, por ejemplo,
el efecto relativamente grande de la agricultura. Se notard que el efec-
to de los transportes ha sido negalivo; esto se crigina del cambio que
se ha efectuado del transvorte con ferrocarriles hacia el transporte por
camiones, lo que va conjunto con un aumenio del nlmero de horas-
hombre por tonelada kilémetro tramsportada.

Algunos autores proponen la utilizacién de “funciones produccién’
para la evaluacién y medicién de la productividad.

Lo definicién del Profesor Francisco Zamera para este concepto es
la siguiente!: unc funcién produccién puede definirse diciendo que es
la férmula medianie x cual se representa la relacién que existe entre
las aplicaciones de factores productivos durante la unidad de tiempo,
y el preducto que rinden durante ese mismo lapso.

Si P fuera el producto, v A, B, C, D, los factores productives em-
pleades, la funcién de produccién podria escribirse asf:

P= {(A, B, C, D....). Con las mismas cantidades de bienes indirectos
se pueden, claro estd, obtener distinios montos del producto, si la cali-
dad de esos bienes v ¢l modo de combinarlos varia, o seq, si varia la
funcién de produccién. De ahi que se acostumbre suponer, ¢l {formular
ésta, que representa una situacién en la cual se logra con cada posi-
hle combinacién de factores productivos, el monto de produccién mé-
ximo que con ella puede cbienerse; o dicho de otra manera, que im-

! Francisco Zamora. Tratado de Teoria Econdémica. Cuarta edicién 1959, Capitulo

XXII, pdg. 417.
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CUADRO 11l

Efecto de los cambios tecnolégicos entre 1929 y 1939 en los varios sectores de la economia

estado-unidense con la productividad del trabajo total.

Agricultura y alimentos

Electricidad, Petréfeo y carbén

Industria pesada

Industria Ligera

Minoria y metales no lerrosos

Trampoﬂes

Todos los sectoros

-3 0 5 10 15 20
Fuento: lnput - Qutput Relations mencionado por Martin H. Ekker Op. «it.
Insumo de trabajo en % de la fuerza de frabajo en 1939.



plica el uso de la mejor técnica csequible, o cuando menos, el de una
técnica mediq, al alcance de la mayoria de las empresas.

Por otra parte define o que se llama “coeliciente de produccién”
de un {actor determinado como "la cantidad de él necesaria para pro-
ducir una unidad de preducto”.

El profesor Samuelson! al hablar sobre la funcién produccién co-
menta que “la teoria de la produccién comienza con una informacidn
especifica acerca de la ingenieria o de la tecnologia. Si se tiene una
cantidad dada de trobajo de tierra y cantidades dadas de otros insu-
mos requeridos como mdquinas o materias primas. ¢Qué cantidad de
produccién de un bien particular se puede obtener? La respuesta de-
pende del estode de la tecnologia, si alguno realiza una nuevca inven-
cién o descubre un proceso industrial nuevo, la cantidad de produc-
cién asequible que se puede obtener del insumo dado de factores
se elevard. Pero en cualquier época habrd una cantidad mdéxima ase-

quible de producto para cudlquier contidad dada de insumo de fac-
tores.

Esta ley técnica que refiere insumo a preductos es tan importante
que los economistas le han dade un nombre, "la funcién produccién®.

Este autor llega en resumen a la siguiente definicidén: la [uncidén
produccién es la relacién téenica que expresa la cantidad de producto
capaz de ser producida por cada uno vy por todas las series de insumos
especiiicos (o factores de la produccién). Estd determinada en suma,
por un estado dado de conocimientos técnicos.

Horace Belshaw® al estudiar los problemas del desenvolvimiento
econdémico de los paises subdesarrollados v en especial la relacién en-
tre crecimiento de la poblacién v los niveles de consumo, define a és-
te en los siguientes términos: el desarrollo econémico en el sentido de
un incremento progresivo en los niveles de consumo, requiere ¢ue un
incremento en una o en iodas las variables (frabgjo, capital, inovacio-
nes) incremente el producto mds rdpidamente que la poblacién.

En su andlisis maneja las siguientes variables muy relacionadas con
los problemas de la productividad:

a) cambios en la cantidad del trabajo.

b) cambios en la cantidad del capital.

c) rendimiento de los factores.

d) economias de escala.

e) inovaciones.

1 Paul A. Samuclson. Economics an Introductory Analysis Sixth Edition. McGraw-
Hill Book Company, 1964.

2 Horace Belshaw Population grewth and levels of Consumption. London, George
Allen & Unwin Ltd, 1956.
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Siguiendo su andlisis, este cutor expresa: es conveniente comenzar
con una ecuacién del desarrollo, la cual contenga las variables que
requieren consideracién y que sea apropiada para los paises subdes-
arrolladoes.

Le conocida funcién produccién de Cobb-Douglas significa un mo-
delo conveniente para iniciar el intercambio de opiniones (uséndola
para un propésito por demds diferente para el cual fue construida),
porque toma especial conocimiento de los cambios en el suminisiro de
mano de obra y proporciona una estructura gara tomar en cuenta los
rendimienios de los factores y las economics de escaia.

Hace la siguiente salvedad: la usamos no como una adecuada des-
cripcién de la realidad, sino como un instrumento atil y una aproxima-
cién conceptual de las mds relevantes de los problemas de los palses
subdesarrollados cue los comunmente usados modelos dindmicos uti-
lizados para explicar el cemportamiento de sociedades desarrolladas.

La funcién Cobb-Douglas se expresa por:

P=bLC
dénde P ; indice del volumen fisico de la produccidn.
L ; indice del niime o de irobcajadores.

C ; indice del capital.

b ; una constante, diferente para cada economia o industria

§ : son respectivamente los exponentes del trabajo vy del capi-
tal, e indican el cambio proporcional en el producto (P)
para un cambio proporcional dado en el factor (L o C).

k

Tomando en cuenta la influencia de las innovaciones, podemos es-
cribir la funcién en la forma més amplia:
P=Db Ll et
interpretondo a a come un exponente el cual variard con las innova-
ciones en el tiempo t.

A menos que las innovaciones seam neutrales, un ahorro de trabgjo
y capital, igualmente alectardn los exponentes de ‘rabgjo y capital.

Mediante la elaboracién de estas funciones produccién es factible
determinar la productividad y los {endmenos cue la determinan e in-
fluyen, ejemplo de estas investigaciones lo encontramos en los trabajos
mencionados por Samuelson! de Paul Douglas v R. M. Solow, realiza-
dos considerando la economia de los Estados Unidos, el primero, median-
te la medida estadistica de la {uncién produccién de Norteamérica, v

1 Op. cit, pdg. 517. Los trabajos citados son segin la nota de pic de pdgina, P.

H. Douglas Thoory of Wages y R. M. Solow, Technical Change and the Aggregate
Production Function, Review of Economics and Statistics, Vol. 39, 1957, p. 312.320.
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el segundo llevando mds adelante estas invetigaciones al demostrar

como el progreso tecnolégico ha estado mejorando la productividad del
trabajo y del capital.

Al comentar los resultados de estos trabajos, Samuelson expresa:
sus estadisticas sugieren que el irabajo es el facter de produccién in-
dividual mds imporicnte en un cierto sentido sutil. Tanto el trabgjo co-
mo el capital se requieren en la produccién; quitando todo el capital,
o alternativamente todo e} trabajo, no habrd nada del producto. Pero
ellos encontraren que un incremento de uno porciento en el trabajo pa-
rece incrementar el producto aproximadamente en ires veces mds de
lo que lo incrementarfa un aumente de uno porciento en el capitall.
Lo cual estd de acuerdo amplicmente con el hecho bastante conocido
de que los salarios representan cerca de las tres cuartas partes del pro-
ducto nacional, mientras que un cuarto de él (el cual es un tercio de
los salarios), es aproximadamente la participacién de los ingresos de
los propietarios. Existen otros numerosos resultados de dichos estudios,
muchos de los cuales hen recibido una comprobacién importante de
investioaciones similares realizadas por la institucidon no lucrativea, Na-
tional Bureau of Economic Research. A continucacién se presenton al-
gunos de los mds imporiomtes resultedos empiricos de estos trabajos:

l.—La preductividad del trabajo y del capital ha sido incrementada
a lo lergo de este siglo por el mejoramiento en la tecnologia v en el
conjunto de habilidades. La tasa promedio de mejoramiento parece es-
tar entre 1% vy 29% wvor arfio.

2.—La cantidad de capital ha estado creciendo a una tasa mds
alta que la provisién de trabajo debido o la frugalidad incrementada
de parte de la sociedad como un todo. Como resultado cada trabajader
tiene mds bienes de capital con que trabaiar, v sus ganancias produc-
tivas han tendido ¢ elevarse atin mdés répido que el 19% o 29 atribuible
solamente al crecimiento tecnolégico.

3.—La utilided por unidad de capital puede haber estado aguar-
dando el encueniro de rendimientos decrecientes, porque cada unidad
de capital tiene chora menos trabajo con que cooperar. En realidad
la gonancia por unidad de capital ha permanecido al mismo nivel.
¢Por qué?, ror el electo compensador del progreso tecnolégico. Por
lo tanio el inareso lotal del capital ha crecido a través del tiempo
como ha aumeniado su cantided, pero la tasa de crecimiento en
la ganancia total ha estado tendiendo a bajar en cierto grado por

1 Congruentes con la ley del rendimiento decreciente de los faclores un aumento
de 1% en cualquiera de los factores incrementard e! producto en menos de
1%, de hecho en 0.75% en e! caso del trabajo y en 0.25% en el de capital,
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el hecho de que la ley del rendimientc decreciente ha servido para
cancelar algunos de los frutos del progreso tecnolégico. Sin embargo,
en la medida en que nos interese la participacién en el producto so-
cial, el que haya permonecido no muy lejos de los mismos niveles de
3/4 y 1/4 es un hecho notable en vista del importanie movimiento sin-
dicdal, los vastos cambios estructurales desde 1900, la nocién de que la
‘automacién’ ha degradado el valor de las habilidades del cerebro hu-
mano, elc.
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CAPITULO I

Método para el cdlculo de la productividad tolal en la Industria
Manufacturera de México en el periodo 1923-1960.

El método empleado pertenece al grupo de los que utilizan coefi-
cientes de productividad, determinados por la relacién entre el producto
y los respectivos factores de la produccién. Este método puede ser
expresado con la sencilla férmula:

P
I = ——
F
donde: 1 : coeficiente de productividad total.
P : producto total.
F : f{actores de la produccién empleados.

La definicién de cada uno de estos elementos, es el factor quizds
mdés importante, mds decisivo v mds influyente en la medicién de la
productividad y en sus resultados.

Estas definiciones no sélo son el resultado del método escogido si-
no que, en el caso pearticular de este estudio. son la consecuencia de
la calidad vy la disponibilidad de la informacién estadistica, Sin em-
bargo y a reserva de aclarar las excepciones, a continuacién se presen-
tan las definiciones de las cudles se porte en este trabgjo.

I Producto total.

Con el objeto de presentar una medida del desarrollo de la Indus:
tria Manufacturera total, congruente con estimaciones de la aportacién
neta de este sector al productc nacional, se empled el conceplo de pro-
ducto neto definido por la diferencia entre el producto bruto total v las
compras de materiales intermedios. Este producto neto o valor agre-
gado es una medida mds significativa que el concepto de producto bru-
to total o valor de la produccién, ya que considera implicitamente fac-
tores tan importantes como son los términos de intercambio del sector
industrial, el grado de transformacién y elaboracién que la industria
en general vy, en especial del que cada industria realiza sobre los bie-
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nes producidos, el grado de especidalizacién industrial, el grado de
aprovechamiento y eficiencia en la transformacién de los materiales

emplecdos v evita ademds, el doble cdmputo de los bienes y servicios
industricles.

Por otra parie este valor agregado nos permite determinar la im-
portancia verdadera de cada industria en particular, de cada rama en
conjunto y de la Industria Manulacturera total.

Las definiciones de producto bruto vy compras de materiales o insu-
mo total no presenia mayores dificuliades conceptuales ya que la pri-
mera estd limitada al valor de venta de los productos asi como al va-
lor de las reraraciones realizadas a terceros, el valor de lo cobrado
por maquila de materias primas propiedad itambién te terceros, el
monto de valor del activo fijo construido por la propia empresa y los
cambics en las existencias, as! como por sus respeclivas revaluaciones
por alieraciones en los precios de mercado.

La segunda, o sea la del insumo total estd compuesta por el valor
de: las materias primas v auxiliares consumidas, la energla elécirica
consumida, los combustibles v lubricantes consumidos, los envases y
empaques utilizades, las rentas de inmuebles y alquileres, las refaccio-
nes empleadas, los servicios industriales v no industriales, la propagan-
da v linalmente por el valor de las operaciones de maquila,

Es evidente que la estructura de este insumo o de los costos totales
de la industria ha veriade considerablemente en el lapso que com-

prende este estudio, llegdndose a una mds compleja para los anos
de estudio mds recientes.

Los cambios en la estructura de los costos son el reflejo de un sin
nimerc de variables enire las que podemos mencionar las siguientes:
el grado relativo del desarrollo de la propia industria; la composicién
vy estructura del secter industrial; el grado de diversilicacién e integra-
cién industrial; el desarrollo y flexibilidad del conjunto del sistema
productivo, especiclmente del secior agricola; de la incidencia del sec-
tor extarno; de la préctica de peliticas proteccionisias, elc. Por atra parte

esta estructura se ha visio también influida por la calided de la in
formacién estadistica.

Una vez determinadas las definiciones de producto bruto e insumo
total falta todavia precisar la amplitud del valor agregado, el cual lo
podemes expresar como la reiribucién a los lacieres productivos em-
pleados en la obtencién del producto bruto industrial, y equivalente a la
suma de los sueldos, salarios, prestaciones, utilidades, etc., obtenido
como residuo de aguellos dos elementos. En general trdtase de un
valor agregado bruto, va que incluye los cargos por la depreciacién del
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activo fijo, v valorado al costo de los factores pues no incluye la tri-
butacién indirecta y los subsidios.

Una vez delinido el producto neto como la diferencia entre la pro-
duccién bruta industrial v el insumo total, se procedid a determinar
sus mentos absolutos a precios corrientes para cada ano de estudio.

Por otra parte y previamente se definié a la Industria Manufactu-
rera de acuerdo con las Naciones Unidas que la limita al siguiente con:
cepto: se entiende por Industria Manufacturera la transformacién mecd-
nica o quimica de substancias inorgdnicas u orgdnicas en productos
nuevos, va sea que el trabajo se efeclie con el empleo de mdquinas
o a mano, en {dbrica ¢ a domicilio. Comprende también el monigje de
las partes de los productos manufacturados, exceptuando los casos en
que tal actividad debe incluirse, propiamente en el grupo de Construc-
cidn!,

Asimismo se agruparon las anteriores industrias en quince ramas
industriales principales®, de acuerdo con la Clasificaciéon Industrial Inter-
nacional Uniforme de todas las Actividades Econdémicas de las Naciones
Unidas a través de la versién del "Catdlogo Mexicano de todas las
Actividades Econémicas’.

Esta elaboracién se redlizé en forma indirecta mediante el cdlculo
de indices de precios especilicos para el insumo total y para el
producto bruto total obteniendo por la diferencia de estos conceptos
el valor agregado o precios constantes, determinando su indice de pre-
cios implicito al comparar estas magnitudes a precios constantes con
las de precios corrientes.

Si las estadisticas bésicas elementales sobre las canlidades fisicas,
precios vy valores de todas las transacciones intermedias y finales en la
economid, estuvieran disponibles serfa indiferente si se ponderara, con
los precios finales o de venta prevalecientes en un periodo o ano base,
la cantidad de cada uno de los bienes y servicios, o si el valor corriente
de la produccion fuera deflacionado con un indice de los precios mds
relevantes con ponderaciones variables de cantidad para obtener un
indice del crecimiento neto de una actividad. En términos de una fér-
mula en la cual Q signilique la cantidad de unidades p-oducidas, P

! Clasificacién Industrial Internacional Uniforrae de todas las actividados oconé.

micas. Naciones Unidas. Informes estadisticos. Serie M No. 4 Nueva York, 31

de octubre de 1849 p. 15.

Se sugiere consultar el anexo Il de este trabgjo. en donde se presenta la cla-

sificacién adoptada.

3 Elaborado por la Direccién General de Estadistica para el levantamiento y pre-
sentacién de los censos en el ano de 1961, versién corregida de marzo de 1963.
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sus precios promedio, y los subindices O y 1. el afio base v el afio de
estudio respectivamente tendriamos que:

2 P10,
i e
= Py

El mismo resultado puede ser obtenido agregendo o sumando el
producto real originado en las distintas ramas industriales. Si Q designa
las cantidades de bienes producides por una industria v Q° las cantida-
des compradas de las otras industrias, mientras que p v p’ denolan sus
respectivos precios promedic en el periedo de tiempo especificado, en-
tonces tendriamos la siguiente {érmula:

): Q]Po == E Q)P] -

n
X QP = _E (P — a’ 1)

Mediante la deflacién del valor del producto bruto y del insumo in-
termedio de todas las indusirias cen un indice aproximedo de precios,
con penderaciones variables de cantidad, v sumando las diferencias se
obtiene un valor agregado neto basiante aceptable. Esle procedimiento
fue el que se siguid para eliminar la influencia del movimiento de los
precics. Se elabord enionces un indice especilico de precios para el
producto bruto total y para el insumo tntal con ponderaciones varia-
bles de cantidad para cada industria y rama industrial v, para el con-
junto de la Indusiria Manulacturera con base en 1960, Este procedi-
miento fue posible determinarlo sélamente para los aflos de 1929 y
1939, va que la emplitud, disponibilidad, representatividad v homoge-
neidad en la informacién indiscensable para elaborar estos indices,
para el afio de 1950 representaron obstdculos insalvables.

En virtud de lo antericr, el método seguido para determinar el des-
arrollo real de la Industria Manufacturera en 1950, consistié en defla-
cionar los valores corrientes del valor agregodo de cada indust-ia {(de-
terminado por la diferencia entre producto brulo ictal ¢ insumo total a
precios corrienies), con el indice de precios implicito en las estimacio-
nes oficiales del preducto nacional. Este indice se elabora para obtener
las estimaciones a precios corrientes del producio nacional. Es el resul-
tado de una combinacién de vrecios al menudeo de bienes y servicios
vy articulos representativos de los comronentes del gasto nacional iotal,
es decir, del consumo v de la inversién.

Tomando en consideracién las recomendaciones del Consejo Con-
sultive para los Nameros Indices, se tomé como periodo base el afio
de 1960. lo que significa en otras palabras, que las estimaciones del
valor agregado o producto neto real se determinaron a los precios del
ano de 196Q.
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Este valor agregado a precios constantes, representa la estimacién
del desarrollo de la Industria Manulacturera para el periodo 1923-1960
elaborada v utilizada en el presente trabdgjo.

Para su correcta interpretacién debe toruarse en cuenta que, si
bien es cierto que es congruente con las estimaciones del producto na-
cicnal, ya que se elabord con base en el valor agregado por ésig, no se
pretende dar un monto absoluto de la produccién industrial o un ritmo
de crecimiento para el total de la industric manufacturera, sino sélo
una idea de éstos concepios para un sector de la industria, el circuns-
crilo como se verd mds adelante, por el campo de informacién que se
utilizé, que por otra parie, es bastante representativo pues cubre un
porceniaje bastante elevado de ésta.

Las veniajas del método empleado radican, fundamentalmente,
en que considera periédicamente, los cambios en la estructura indus
trial asf como las modificaciones en la composicién y variaciones en
las calidades de los productes; cambios en la estructura de los costos
y el impacto de las variaciones en la relacidén de precios del inter-
cambio industrial.

La utilizacién de indices de precios especificos y representativos
para deflacionor el producto bruto y el insumo total en cada industria
arrojan una medida del resultado real con aspectos cudlitativos del
proceso de produccién muy importantes en forma implicita, como son:
la flexibilidad en el abastecimiento de materiales; las situaciones de
veniaja o desvenlaja en la venta de los produclos; la existencia de
un mercado cautivo en el cual la venta ssté asegurada por aranceles
o controles directos, o la presién de situaciones mcenopélicas u oligo-
pdlicas en el mercado.

II Factores de la produccién empleados
Los factores que fueron considerados son:

l. Fuerza de trabajo. [l fcctor trabajo estd definido como el
utilizado en la transformacién del insumo total en productos termina-
dos. Es decir, esta formada por el pe-sonal ocupado total en la in-
dustria e incluye o los obreros, empleados, directores v personas no
remuneradas v a los propietarios que participan en el proceso de pro-
duccién. La unidad que se empled para medir el grado de utilizacién
de la fuerzar de trabajo fue el premedio de horas trabajadas por gerso-
na en el ano de estudio, unidad que por ofra parte es preferible.

Hay cue considerar que estas unidades de trabgjo no pueden
tomarse_ como constantes y que las personas ocupades individual
y colectivamente, no son capaces de realizar la misma aportacién al
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producto neto entre dos periodos, atin supeniendo una tecnologia y olros
factores dindmicos constantes, ya que el nivel inherente de la capaci-
dad fisico-mental de las personos empleadas en cada ocupacién varia
en el {ranscurso del tiempo, cunado « que la composicidn del personal
empleado en iérminos de lus elementales aptitudes o habilidades en
relacién con su ocurxdcién cambia a través de los chios. Por otra parte
existen variacicnes en la capacidad de un mismo individuo en dife-

rentes periodos de tilempo como resultado de la edad o de cambios
en su estado de salud. )

Basado en este argumento y adelantdndones un poco, cabe decir
gue no se procedid a ponderar con la retribucidn promedio de un afio
base el insumo de fuerza deo trabajo en los dislintos afos de estudio
y ast determinar cuanto hubiera contribuido la fuerza de trabajo al
producto neto en cada uno de ellos si la eliciencia productiva hubiera
sido la misma a la del afo base.

Siempre que fue posible, como ya anotamos, nos inclinamos a con-
siderar las horas-hombre {rabojadas como la unidad bdsica de utili-
zacién en el insumo del factor fuerza de trabajo, con cambios en la
durccién de la semana de trabaio o del trabagjo ror ano, como uno de
los luctores que estdn influyende la relacién producto-insumo de lac-
tor. Se nuede alirmar que las reducciones en la semana de trabagjo
observado en algunas actividades han afectado los coelicienles de
productividad en un grado menor ya gue el incremento de la energia
empleada por hora-hombre ha sido utilizada como elemento compen-
sador wvor los directivos de los establecimientos industriales para me-
jorar su organizacién y equivo y para cubrir el incremento en la retri-
bucién que sianifica una reduccién en el promedio de hovas trabajadas.

La disponibilidad de unidades fisicas en el caso de la fuerza de
trabajo: nimero de personas ocupadas u horashombre trabojades,
permitié elaborar en forma sencilla los ntmeros indices o nimeros re-
lativos de este concepto.

Se elaboraron los siguientes indicadores del empleo de la fuerza
de trabagjo:

a) Con base en el namero de personas ocupadas en cada indus
tric se determiné el namero tolal de éstas en cada rama industrial,
. elaborandose su indice respectivo. Se empled la siguiente férmula
elemental IP, = P, / P,, en donde IP, es el indice del personal ocu
pado en el afio de estudio, Pn el nimero de personas empleadas en

el afio de estudio v P, el total del personal ocupado en el afio base
elegido 1960.
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Para delerminar el indice general de la Industria Manufacturera
total se empled la misma {érmula, utilizando la suma del ntimero de
personas ocupadas en cada una de las quince ramas industriales en
la determinacién de los rubros totales a comparar.

b) Considerando que el personal ocupado no es un concepto
homegéneo, es deacir temando en cuenta la existencia de grandes di-
ferencins en la calidad dentro v en cada industria, representada por
un diferente grado de cultura, conocimientos técnicos, especializacién,
entrenamiento, habilidades, del personal ocupado en cada industria
v en cada roma industrial, se procedié a calcular un indice general
de la Industria Manufacturera tolal que considerara éstas caracteris-
ticaa. Fl elemento que sirvié de base para tomar las diferencias
cualitativas en el personal ocupado fue la remuneracién de éste, por
su participacién en el proceso de produccidén. Es decir, se supuso que
los sueldos. salarios vy prestaciones sociales eran el reflejo de las dife-
rentes cualidades de la fuerza de trabgjo.

Para que los sueldos, salarios, etc., fueran iguales a la aportacién
de la fuerza de trabajo al producto se sugiere estrictamente hablando
un estado de equilibrioc del sistema, un nivel de ocupacién plena,
una movilidad de la fuerza de trabajo. un mercado de competencia
perlecta y la ausencia de presiones de las organizacicnes obreras
que alejaran su retribucién de su aportacién ol producto.

Es evidente que este supuesto implica la consideraciéon de una
realidad poco factible, pero por cira parte, ésle representa una de las
aproximaciones mds razenables para la evaluccién de la importan-
cia relativa de cada uno de los grupos de personal ccupado.

Al considerar solamente los sueldos salarios v prestaciones se estd
tomando en cuenta solo las particularidades de una parte del perso-
nal ocupado, las de los empleados y obreros, que por otra parte re-
presentan el porcentaje mayor. Es decir no se considerd en una forma
directa las dilerencias =zn las habilidades de los empresarios, los
cuales difieren grandemente de un sector a otro y que manifesta-
das por la experiencia, visién, direccién y organizacién de lo empresa,
ast como de la disposicidén para correr riesgos v aventurarse en acti-
vidades de promocién, influyen en una lorma determinante en el re-
sultade del proceso de preduccién,

El procedimiento pora la obtencidén de éste indice ponderado del
personal ccupado para la Industria Manufacturera total consistié en
la aplicacién de la siguiente {érmula en cada afio de estudio:

P = 1P,
en donde IP'; denota el indice del personal ccupado ponderade para
toda la Industria Manufacturera,



IP; representa el indice del personal ocupado para cada rama
industrial obtenido en el inciso anterior.

a; representa el monto de los sueldos salarios y prestaciones del
personal csalariado.

r; represenia o cada una de las quince ramas industriales.

Es decir con base en el monto de las retribucicnes a los empleados
y obreros de las ramas indusiriales a precios constanles, se ponderd
el respectivo indice de personal ocupado obienido con el procedimiento
descrito en el inciso a).

Este procedimiento se uiilizd en cada ano de estudio. El hecho de
que se hubieran aplicado pondercciones basadas en la retribucién
a precios corrientes y no a precios consiantes, para el objeto perse-
guido, no tiene importancia, ya que no se dispone de un Indice espe-
cifico de precios para cada rama, que considerara la distribucién por
grupos de ingreso v el destino final de éste, con lo cual los resultados
son los mismos emvleando uno u otro.

c) En cada ano de estudio la suma de las retribucicnes a los
emplecdos y obreros de las quince ramas indusiriales se considerd
como igual a 100, con lo que aplicadas a indices con base 1960, se
determind el indice también con este mismo afio,

d) Un tercer indice del personal ocupado en la Industric Manu-
facturera se obtuvo con base en los datcs del total de horas-liombre
trabgjadas.

Considerando estas horas-hombre trabajadas como unidades re-
presentativas de la utilizacion de fuerza de irabgjo, se elabord un
indice con base en 1960, utilizando la siquiente férmule:

IHH, == H ht, / Hht,
en la que: IHH, es el indice respectivo para cada uno de los afics de
estudio de las horas-hombre trabajadas.
Hht,; las horas-hombre trabgjadas en el aho n.
Hht,; las horas-hombre trabajadas en 1960.

El indice para cada rama se baséd en la suma de las horas-hombre
de cada industria o clase industrial, v el indice general se determiné
considerando la suma total de horas-hombre itrabcjadas de aquéllas.

Las horas-hombre trabajadas fuercn determinadas partiendo del
promedio de horas trabajadas por los establecimientos, multiplicado por
el nimero fotal de personal ocupcdo tal como se definié previamente.
Este procedimiento permite considerar implicitamente el grado de uti-
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lizacién del personal ocupade pues en el promedic de horas trabajadas
por los establecimientos ya estdn considercdos los dias trabgjados.

e) Tomando en cuenta las diferencias cudlitativas del personal
ocupado anotadas en el inciso b) anterior, se comprende fdcilmente
que éstas influyen las horas trabajadas en forma lal que determinan
diferencias en éstas deniro de una indusiria o dentro de una rama.
Por lo tanto, con el objeto de legar a una aproximcacién global de la
totalidad de la industria, se ponderd el indice respectivo de cada rama
industrial de las horas-hombre trabgjadas (obtenido mediante el pro-
cedimiento exouesto en el inciso anterior) con la retribucién por hora
del personal ocupado, obtenido este Ultimo por la sencilla relacién
entre los sueldos salarios y prestaciones y el niimero de horas-hombre
trabajadas.

Esto implica que los supuestos hechos en el inciso b) anterior,
acerca de la representatividad de los sueldos v salarios de las dife-
rentes calidades del personal ocupado, se mantienen implicitamente
en éste cdlculo.

II. Capital invertido. La definicidén adoptada es aquella en la
cual éste incluve todos los bienes producidos para su utilizacién en
ulteriores procesos de produccidén; maquinarin y equipo, {dbricas,
otras consirucciones y obras y las existencias en poder de los produc-
tores de materias primas, atticulos semiacabados y acabados. Las
existencias, en algunos casos, adquieren especial importancia, ya que
incluidas en el inveniario constituyen una inversién en sentido tanto
econdmico como financiero.

Debido a limilaciones que impone el insuficiente desglose de la
informacién disponible y utilizada, se incluyd deniro de esta defini-
cién de capital el valor correspondiente de los terrenos, rubro que
en general no es considerado por la mayoriq de los investigadores,
como componenic de éste.

Con bhase en esta definicidén de capital invertido adoptada en este
trabagjo, se determinaron los valores absolutos a precios corrientes de
cada uno de los rubros para les anos de estudio,

Suponiendo a estos valores corrientes como el resultado de aplicar
los valeres netos de depreciacién del active {ijo, la tendencic de los
precios corrientes y los valores comerciales de éstos, es decir los valo-
res calculados al costo de reposicion. Partiendo de éste se procedié
a elaborar y seleccionar indices de precips cipropiados para deflacio-

nar cada uno de los rubros y determincer la serie de éstos o los pre-
cios de 1960, .
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.-En.general.se emplearon. los siguientes tipos. de..indices de pre-
cios, todos ellos con base 1960, para deflacionar cada uno de los
rubros. Para el rubro de edificios y construcciones!, se utilizé un indice
de precios al mayoreo compuesto por los siguientes articulos: alam-
bre para clavo, cemento, fierro comercial, fierro estructural vy tabique.

Para el rubro de maquinaria y equipo se utilizaron Indices de
precios basados en los datos de volumen vy valor en pesos de la im-
portacién nacional de bienes de capital?, circunstancia explicable si
consideramos que un pais subdesarrollado como México depende y
ha denendido de este recurso para amvliar su capacidad productiva.
Estos indices en principio son el reflejo de los movimientos en el costo
de su produccién en el rais de origen v de los costos de los servicios
indispensables para su importacion. Este costo de los servicios de im-
portacion es un término empleado para denotar toda una serie de
fenémenos que influyen sobre el costo de adauisicién de estos bienes,
tales como fletes, sequros. intereses por présiamos internccionales
atados para su compra, impuestos, subsidios, etc. Por otra parie estos
indices estdn reflejando las modificaciones en la paridad oficial real
de la moneda neacional.

No podemos dejar de anotar que el costo de estas importaciones
ha ido aumentando no sélo por log factores anotados, sino también
en términos socicles ror los fendmenos como el del delerioro en la
relacion de los precios del intercambio internacional, estudiado am-
pliamenie por la Comisién Econdmica para América Latina de las
Naciones Unidas y en lo particular, por el que fue su secretario, Ratl
Prebisch.

Estos indices de precics de la magquinaria y equipo sirvieron, en
una forma general para deflacionar estos rubros de todas los indus-
trias, no obstante que en la realidad, pueden presentarse diferencias
en los movimientos de los precios segin sea el tipo de maquinaria o
segtin la indusiria particular. Sin embargo se supuso que el promedic
del crecimiento de los precios era representativo del movimiento de
los precios de cada rama en particular.

— » V

1 Este rubro incluye el valor de los terrenos en lados los anos de estudio debido
a la imposibilidad de separarlo con base a un criterio suficientemente acep-
table ya que la variedad de las actividades indusiriales y el perledp de estu-
dio tan largo impidié por ejemple cuantificarlos con las proporciones conoci-
das, las del afio 1960.

Estos- indices presentan una tendencia bastante similar a la de los indices de
precios de maquinaria. para Estados Unidos decpués de haber sido ajustades
por las variaciones en el tipo de cambio,
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Para deflacionar el rubre de equipc de transporte se utilizdé tam-
bién un indice general de los precios de importacién de vehiculos y
de precios de produccién nacional de éstos.

Para el rubro de muebles vy enseres el procedimientio se vio in
fluldo por la circunstancia de que éste generalmente estaba incluido
junto con ofro concepto en cada ano de estudio, especialmente con
la maguinaria y equipo, por lo cual en Gltima instancia queddé defla-
clenade cen el mismo indice.

Los rubros de existencias fueron deflacionados en el caso del de
materias primas y productos, con un indice especifico para cada rama
industrial, siendo el mismo que se utilizd al deflacionar el insumo total
y el producle bruto, respeclivamente.

Una vez determinado el monto total del valor del capital invertido
a precios de 1960 para cada rubro se procedié a presentario en las
quince ramacs industriales delinidas, y por medio de una simple suma
de los valores de éstas, obtener ¢l monto total de capital invertido en
la Industria Manulacturera total. Se procedié a calecular el numero
indice del capital invertido por ramas con base en la relacién
IK, = K, / K, donde IX, revresenta el indice respectivo de cada rama,
K. el monto de capital invertido a precios constantes del afio de estu
dio de la rama en cuestién v K, el capital invertido en 1960.

El indice del capital invertido total de la Industria fue determinudo
empleando la misma relacién v con base en la suma total de los
valores de éste en cada una de las quince ramas industriales,

Se reconoce que, como en el caso del personal ocupaao, este
concepto de capital invertido no es homogéneo en todas las ramas
industriales, ya que en cada una de éslas existe en cada cfio de
estudio un capital dado con una tecnologia que varic en'lo avanzado,
asi come el hecho de que existen varios factores que modifican su
importancia relativa y su aportacién al producto como son: el ntmero
de afios en que ha estado en operacidn, el grado en la integracién en
les procesos productivos, la intensidad de éste (con respecto a la mano
de obra), v en general su contidad y calidad. Lo correcto seria tedri-
camente darle una importancia diferente considerando todos estos fac
tores, pero dada la ausencia 51@ la mds minima correcta informacién
se prefirié no agregor hipétesis adicionales y suponer due el mismo
valor del capital invertido est¢ denotando sus diferentes calidades v
ventajas,

IMI. Determinacién del insumo total de factores productivos

Pcra determinar la impertancia relativa del empleo de {uerza de
trabajo v de capital, los dos {actores considerados en esle trabgjo, se
utilizé su retribucién respectiva en el producto neto.



~Para determinar -la - retribucién del capital invertido se portié de
la del activo fijo tangible expresada en el concepto de depreciacién.
Las Naciones Unidas al tratar este concepto comentals “Estas asigna-
ciones se hacen con objeto de asegurar que el valor del capilal fijo
consumido duranie el periodo considerado, se carguen como costo a
los ingresos de explotacién del mismo periodo, eslas asignaciones se
destinan a. cubrir el uso, desgaste y la cobsolescencia prevista de todo
el capital fijo, ost como los danes accidentales que pueda sufrir. La
obsolescencia imprevista deberia traiarse como pérdida de capital su-
frida en el momento en que aquella se produce electivamente”,

Utilizando el método de depreciacion lineal se estimé en cada afo
de estudio un monto de depreciacién aproximado para cada industria
y para cada rama industrial. Para la Industria Manufacturera el total
del monto de depreciacién se obluveo mediante la suma de los valores
determinados para éstos.

Este cdlculo se hizo en cada rubro del capital invertido utilizando
una vida promedio til especifica no sélo para cada uno de ésios, sino
también considerando las particuloridades exisientes en las ramas in-
dustriales.

En teoria los porcentajes de depreciacién del activo fijo total deben
representar en cada afio de estudio, el uso o desgaste ocurrido en el
periode, por el ritmo de actividad, la ebsolescencia y los dafios acciden-
tales, por ctra parte serdn el resuliade no sélo del periodo de vida 1til
probatle sino también del ntimero de afics en que hayon estado en
servicio y de la distribucién en el tiempo de las inversiones que lo de-
terminaron o fincnciaron en los afios precedentes, Es decir ¢l nivel de
estos porcentajes es el resulicdo del consumo de capital en el ano de
estudio v del tiro v calidad de éste ast como del nimero de ahos en
aue haya estado en operacidn,

Como no fue rosible conocer la distribucién de la inversidén indus-
trial corriente en el pericdo de estudio por tipes v por ramas indusiria-
les, aunado a cue existe poca infermacién del tipo de capital existente
en cada una de ésias, el métedo utilizado en la estimacion de la depre-
ciacién representa en redlidad una avroximacién que nos permite te-
ner una idea de cual ha sido la participacién del capital invertido en
el proceso de produccién. Ya que. de acuerdo con el mencionado mé-
todo de depreciaciéon lineal, no fue posible sino determinar una serie
de porcentajes de depreciacidén para cada une de los rubros del activo
fijo v por ramas que no permilieron, en ocasiones, tomar en cuenta el

1 Un svislema de Cuentas Nacionales v correspondientes Cuadros Estadisticos. Es.
fudios de métodos Serie F No. 2 Rev. 1. Naciones Unidas, Nueva York, 1960.
p. 34, .
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significado teérico real de la depreciacién expucsto previamente, ya
que estos porcentajes de depreciacién {ueron los mismos para todos log
ahos de estudio, que por ser éste tan largo v per referirse a un pals
con ura estructura industrial reciente y cambicante, implicaria clara-
mente una diferenciccién de éstos en téminos generales.

Una vez determinados los montos absolutos de depreciacién por in-
dustrios, ramas industriales y para el total de la Industric Mconulactu-
rera, mediante la avlicacién de los mencionados porcentajes, calcula-
dos por el método de depreciacién linecd, al valor de cada uno de los
rubros del activo fijo a precios corrientes calculados previamente, Se
pracedié a comparar estos valores de la denreciacién con el monto to-
tal del valor agregado o producto neto (igualmente valuado), determi-
ncndo en esta forma la retribucidn estimadea del capital invertido por
concepto de su empleo v asi de su Impvortancia led-ica estimada. En
esta forma se determind la ponderaciédn relativa no sélo del activo fijc
sino del total del {actor capital tal como es delinido en este t-=haio.

La retribucién corresnendiente al factor trabdjo se determiné por el
monto del valor agregodo a precios corrientes una vez cue se le westd
la retribuciéon estimada del capital invertido.

En esta forma el valor agregado a precios corrientes sirvid como
instrumento para ponderar cada uno de los dos indices (base 1960) de
los factores de la produccidén calculados previamente, es decir, de la
fuerza de trabgjo empleada v del monto del capitcl invertido, rara de-
terminar el indice del insumo total de los factores preductivos conside-
rados.

En cada industria v en cada afio de estudio este valor cgregado a
precios corrientes se considera por lo tanto, como igual a 180 con un
porceniaje determinado asionado a representar lo importencia relativa
del capital invertido existente v, con el resto, a signilicar la de la fuerza
de irabagjo.

IV Cdlculo de log coeficientes de produ-tividad,

Para determinar los coeficientes de productividad total se partié
de la estimacién de los coeficientes parciales de productividad de la
fuerza de trabaje y del capital.

Estos coeficientes parciales aunque son insttumentos de cardcter
limitaao en cuanto que no coptan la sustitucién de factores, son em-
pleadoz muy frecuentemente como instrumentos de andlisis.

1. Productiv’dcd del trabaje. Con base en las relaciones entre la
estimacién del valor agregado « precios del afo de 1960 y la de fuerza
de trakajo se estimaron cuatro series de producto por pe~sona ccupada.
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a) La primera serie se determindé empleando como denominador
para el insumo de la fuerza de trabajo el niimero de personas ocupa-
das en las indusirias de manufacturas. Esta serie se calculé para

cada vna de las 15 ramas industriales asi como para el total de la In-
dustria Manufacturera.

b) La segunda, utilizando la serie de personal ocupado tomando
como unidad el nimero de personas ocupadas, ponderando cada uno
de estos conceptos de cada rama industrial con la retribucién anual a
precios constantes de 1980. En esta forma se determiné un indice del
insumo de fuerza de trabaje para el total de la Industria Manutacturerq,
constituyendo un indicador que considera en cada ano de estudio en
forma especial los cambios en la calidad de la fuerza de trabgjo, su-
poniendo su retribucién como reflejo de las variaciones de ésta,

c) Una tercera serie de productividad del trabajo se basé en las
relaciones del valor agregado «a precics de 1960 con el insumo de fuerza
de trabajo considerando como unidad de su empleo el niimero de ho-
ras-hombre trabgjadas. Esta serie se dispone para cada una de las ra-
mas industriales, determinada por la relacién de producto neto con
horashombre trabzjadas en el total de la rama obtenido por la respec-
tiva suma de estos conceptos de sus componentes, asi como para el
total de la Industria Manufacturera con base en las magnitudes totales
de vdlor agregado v horas-hombre trabajadas. derivadas de la suma
de éslos conceptos en 15 ramas industriales.

d) Con el mismo argumento considerado en la determinacién de
la productividad en el inciso b) anterior se ponderd el indice total de
horas-hombre trabajadas de cada roma con la retribucién por hora-
hombre trabaiada « precios de 1960 (como se utilizd un indice de
precios general para deflacionar los valores corrientes el resultado en
términes relativos serfa el mismo si se ulilizasen éstos Gltimos). De esta
forma se obtuvo « partir de los indices de las horas-homb-e trabaiadas
de cada rama industrial el indice para el total de la Industria Manu-
facturera. Es decir solo se dispene de un coeficiente de productividad
de 1o mano de obra a nivel del total de aquélla.

Los resultados se presentan segin el caso tanto en ntmeros abso-
lutos como en relativos.

El cdlculo de estos ccelicienles no vresenta mayores dificultades
pues una vez delinidos y calculados los elementos que lo componen,
valor cgregade a precios de 1960 vy fuerza de trabajo, se reduce a ob-
tener las correspondientes relaciones y a compararlas en los diferentes
anos de estudio para determinar su tasa de crecimiento.
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2. Productividad del capital, La conocida relacién entre el valer agre-
gado al preducto nacional y el capital invertido expresa la producti-
vidad de éste v se le denomina "relacién producto-capital”.

Esta relacidn en sintesis mide el aumento del producto neto por
unidad de capital requerido. Ll producto por unidad de insumo de ca-
rital variard dependiendo de si el insumo de capital se supone se mue-
ve proporcicnalmente con les stecks reales de capital o si estos stocks
son ajustados ror cambios en la tosa de su ulilizacién. Mds ain el re-
sulledo dife-ird si el capital repreducible se encuentra medido en forma
neta o bruta. En este trabajo se utilizaren los stocks reales de capital
netos de depreciceidén, constituyendo una medida mejor de su capaci-
dad de contribucién al producio.

Ya que los stocks de capital estdn disponibles para su uso inme-
diato en todo momento v como no se cuenta con estudios sobre su gra-
do de utilizacién, no se ciustaron con una tasa de aprovechamiento con-
siderdndola como un <svecto de la eliciencia con la cual es usado el
capital

El producto ror unidad de capital, productividad del capital, como
resultado del crecimiento mayor del capital invertido que, d= la mano
de obra, crecerd menos rénidamente, per lo que al comparar la ten-
dencia en el crecimiento de la produclividad de la mcno de obra con
la del insumo total de factores productivos se okservard un ritmo de
crecimiento mencr en comparacién cen el determinado por asuélla, Pos
otra parte, los movimientes relativos de las medidas de preductividad
parciales v totales variardn también como resultado de las pondera-
ciones determinadas parca cadz uno de los faciores considerados en el
insumo total.

Esta relacién producto-capital fue calculada a nivel de promedio,
en cada ramea industrial a paclir de la suma de los valores de las acti-
vidades que la compenen, y para la Industria Manufacturera total a par-
tir de la relacién entre la suma del valor agregado y del capital inver-
tido a precios de 1960, en las quince ramas componentes ¢ue hemos to-
mado en cuenta.

3. Productividad total. Los coeficientes de la productividad tolal se
obtuvieron al relacionar los indices del valor agregado a precios de
1960 con los indices del insumo total. Los Indices del insumo total fue-
ron determinados aplicande las pondercaciones respectivas del trabajo
y ¢zl capital determinadas previamente, a los correspondientes indices
base 1960 de la fuerza de trabajo v del capital. Como en el caso del
insumo de servicios del factor trabaio se realiza-on cuatro aproxima
ciones de su impertancia v de su emplzo, con el objeto de evaluar

41



alternativas vy de precisar el alrance v limitaciones de cada una de
éstas, se procedié a sefialar cuatro inientos, o afectuar el cdlculo de
cuatro coelicientes de productividad total, comparando el indice de
valor agregado y el del insumo total con cuatro variantes para el {ndi-
ce del insumo total de factores productivos.

a) En el primer caso utilizando como unidad para el empleo de
fuerza de trabgjo el nimero de personas ocupadas, determinando pa-

ra cada rama industrial as{ como para el total sus respectivas series de
productividad total.

b) Con base en el indice ponderado, disponible sélo para el total
de lo Industria Manufacturera, de! personal ocupado tomando como
unidad de su utilizacién el nimeroc de personas ocupadas, se alcanzéd
la seqgunda estimacién de la productividad total industrial,

c) Partiendo del insumo de fuerza de trabajo en horas-hombre tra-
bajadas se determind la tercera aproximacién de la productividad to-
tal en la Industria Manulacturera, a nivel de cada una de ias quince
ramas industriales asi como para el total.

d) La cuarta serie de productividad total se dispone sdlo a nivel
global de la Industria Manufacturera como resultado de la ponderacién
del insumo de fuerza de trabajo, utilizando como medida el numero
de horas-hombre trabgjadas, de las ramas industricles para llegar a un
indice del empleo de {uerza de trabajo, del insumo toial de [actores
vy como consecuencia a una estimacién de la productividad total para
la Industria Manufacturera considerada en su conjunto. El cdlculo de
las series descritas en los incisos b) vy d), anteriores, fue solomente es-
bozado, concreténdose como primera aproximacién a considerar las
mencionadas en los incisos a) y ¢).
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CAPITULO il

Estimacién del desarrollo de la Industria Manufacturera total
en el periode 1929-1960,

I Fuentes de informacién.

En la determinacién de las principales magnitudes consideradas
en la determinacién de los coeficientes de productividad asi como en la
elaboraciéon del indice de precios de las materias primas y de los pro-
ductos, las estadisticas de los censos indusiridles es muy importante
por lo que conviene hacer las siguientes consideraciones generales de
éstos.

1. Primer censo industrial de 1930. Este censo fue levantado « partir
del 15 de mayo de 1930, vy las aclividades que abarcéd fueron las del
afio de 1929, afio aquel que, por ofra parte, pertenece al fin de un
ciclo econdmico.

Este primer censo comprendid ademds de las industrics manulac-
teras, las plantas de electricidad, que no se incluyeron dl igual que los
establecimientos de las indusirias minera y del petrdleo, debido a que
la entonces Secretaria de Hacienda e Industria, Comercio vy Trabggjo,
contaba ya con las respeclivas estcdisticas de estas actividades, por lo
cual no se censaron.

El nimero de establecimientos comprende a las idbricas y talleres
ya que unos v otros fueron censcdes con boletas iguales. En otras pa-
labras no se hizo ninguna distincién en cuanto al tamafio de los esta-
blecimientos censados.

Hay que hacer notar que debido al grado de desenvolvimiento y
a la estructura de la indusiria en ese afio, incluye ¢ toda una serie de
esiablecimientos que escaparioan a la capiacién por los censos indus-
iriales posteriores, Es decir, a mzadida que el grado de industrializacién
aumenta, las muestras censales estdn revresentando cada vez en una
proporcidén mayor la estructura de los establecimientos de la gran in-
dustrict. Este se debe a que estos dllimos son mds f{dciles de captar,
disponen de mejor informacién y control, mientras que el sector de la
industria paguena familiar v artesanal, a pesar de que ain es censide-
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rable, presenta mayores dificultades para su correcta captacién. Es sig-
nificativa que de 48 793 establecimientos censados, 38 987 de ellos em-
pleabon el 24% del personal ocupado total v aportaban solamente el
49%, del valor tolal de la produccidn bruta en este ano de 1929.

2. Tercer censo indusirial de 1940, Este censo fue levantado entre los
meses de abril y julio del afio de 1940. Contiene datios referentes al ano
calendario de 1939, se delinié al establecimiento industricl como "toda
{ébrica o plania de exiraccién, de elaberacién o de transformacién, o
molino, campamento o explotacién de tipo industrial”, La unidad censal
la consituyd “cualquier establecimiento indusirial cuya produccidén en
1938 v 1939 o en uno sdlo de estos dos anos hayca tenido un valor de
$ 7.500.00 o mds o el premedio de § 625.00 mensuales durante el tiem-
po, dentro de ese periodo, que haya estado en actividad”. El censo
proporciona datos no solo para la Industriac Manulacturera tal como
se definié en este trabgjo sino también para las siguientes actividades
no consideradas en éste: plantas de generacién de electricidad, minas
metdlicas v plantas metalirgicas, minas de carbdén y destilacién de la
hulla v productos derivados, minas no metdlicas, salinas v petréleo y
gas natural.

3. Quinto censo industrial de 1950. El censo fue llevado a cabo en
el mes de diciembre de 195] y sus datos se relieren a las actividades
efectuadas por la industria durante 1950. Los datos de tiempo trabaje-
do y de personal ccupado se basan cn los relerentes a las dos sema-
nas que van del 4 al 10 de junio de 1950 v en la de los de la que van
del 17 al 23 de diciembre de ese mismo afo. El levantamiento de! censo
se qgjustd a la Clasilicacién Industrial Internacional Uniforme de las
Naciones Unidas, tomando en cuenta los peculicridades de la indus-
triad nacional.

Se delinidé como eslablecimiento indusirial a “toda {d&brica, planta
de exiraccién o de transformacién taller, laboratorio o molino, dedicado
a extraer, elaborar, relinar {otal o parcialmente, transformar o ccabar

por cuenta propia o ajena, cualquier articulo, producte o linea de pro-
ductos afines”.

Este censo contiene dalos que se tomaron por primera vez. A con-
tinuccién se enumeran las industrios nuevas que de cacuerdo con nues-
tra definicién de industria manulacturera, se incluyeron en este trabgjo:
coquito de covyol, copra, cocoda, obtencién v preparacién de lino, enca-
jes y articulos de encaje, tenido de medias, calcetines vy lobilleras, hi-
lados, tejides v {orcidos de maguey, de mezcal, de pldtano, de coco,
cubreasientos para automdviles, triplay y chapos de madera, desin-
crustantes, desoxidantes, pinturas preventivas, produccién de fibras
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sintéticas, insecticidas, materiales refractarios para la construccién, mon-
taje y conservacién de elevaderes, reparacién de bicicletas v motoci-
cletas, equipos y accescrics de aviones. joyeria y orfebreria no de pla-
ta, tallado y pulimentado de piedras preciosas y finas, joyeria falsa,
articulos deportivos de lodas clases. Desde luego que olgunas de estas
clases industriales se enconiraban en afos previos incluldas junto con

otras, por lo que no deben considerarse de modo alquno como pro-
duccidén nueva.

As! mismo este censo presenta un desglose mds detallado de ciertas
acitividades. Por ofra parte no censideré las diferencias en el tamatio
de las empresas, como criterio para determinar cuales debian censarse,
e incluyé a tedos los establecimientos industriales del pals, sin importar
el monio del valor de su produccién.

4, Sévtimo censo mndustriul de 1950. El séptimo censo industricl de
1961, contiene datos referentes al afio calendario de 1960, Presenta
datos de:

a) las industrias extractivas y de transformacién de propiedad
privada, vy de empresas de participacién estata]l y organismos descen-
tralizados. Se censidera la siguiente definicién, segin la ley pora el
conirol de los organismos descentralizados y empresas de participa-
cion estatal, de organismo descentralizado: “son organismos descen-
tralizados las personas morales creadas por el Ustado, mediante leyes
expedidas per el Congreso de la Unién o por el Ejecutivo Federal que,
ademds salisfegan alguno de los siguientes requisitos:

1.—Que sus recursos hayan sido o sean suminisirades en su totali-
dad o en parte por el Gobierno Federal. 2—Que su objeto vy lunciones
propics impliquen una atribucidn téenica especializada para la ade-
cuada presiacién de un servicio puablico o social.

Por lo que respecta a las empresas de participacion estatal, el cense
también toma la definicién de la mencionada ley, que las define en
los siguientes términos: "son aquellas que satislagen alguno de los
siguientes requisitos: 1.—Que el Gobierno Federal tenga la lacultad
de nombrar a la mavoeria del consejo de administracién o junta direc-
tiva, o designar al gerente, Presidente o Director, a vetar los acuerdos
que la asamblea de accionisias, el Consejo de Adminisiracién o la
Junia Directiva adopten cualquiera que sea el origen de sus recursos.
2—Que el Gobierno Federal aporte o sea propietaric del 519% o mds
del canital o acciones. 3.--Que en la constitucién de su capital se hagan
figurar acciones de serie especial cue sélo puedan ser suscritas por el
Gobierno Federal, disfruten de preferencia para realizar operaciones
o negocios con el Gobierno Federal, con los organismos descentraliza-
dos o empresas de participacién estatal,
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Gobierno Federal, con los organismos descentralizados o empresas
de participacién estatal.

b) Industria privada de la construccién

e) Indusiria de generacion, suminisiro y reventa de energla eléc-
trica.

d) Industria del petréleo

e) Talleres auxiliares.

La clasificacion adoptada en este trabajo se restringe a lo que el
censo llama industria de transformacién privada, a la de empresas de
participacién  estatal y organismos descentralizados v o los talleres
auxiliares cuyas actividades estén incluidas en la delfinicién adoptada
de Industria Manufacturera. Tomando en cuenta el nimero de perso-
nas ocupadas vy remuneradas, este censo dividid a los establecimientos
en mayores, si tenlan a 6 o mds personas ocupadas v remuneradas el
dia 31 de diciembre de 1960, y en mencres a los que en la misma fecha
eran atendidos exclusivamenie por sus propietarios v/o sus familiares,
o bien tenfon a su servicio 5 o menos personas remuneradas. En el cua-
dro 1V se ilustra la importancia relativa de cada uno de estos sectores.

CUADRO IV

Industria Manuwlacturera de México
Importancia relativa de las empresas captadas en el censo
industrial de 1980

Porcientos

Personal Valor bru- Activo No. de es-
Concepto ocupado o de la fijo tableci-
produccién total mientos

Total 100.0 100.0 100.0 100.0
Empresas mayores 91.2 94.3 96.0 11.9
Empresas menores 8.8 5.7 4.0 88.1

FUENTE: Séptimo Censo Industrial de los Estados Unidos Mexicanos.

Ii. Definiciones de producto bruto e insumo total, determinacién de sus

magnitudes a precios corrientes y cdlcule de los coeficientes de in-
sumo-producto.

1. Producto bruto en 1929. El monto del valor del producte bruto es-
tuvo constituido por los siguientes rubros:
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a) Vdlor de la produccién, delinida segin el censo como “el va-

lor total de lo producido por los establecimientos en sus actividades
de 1929".

b} Produclos por maquilas, reparaciones vy relrigeracién, que se-
_gtn el censo, "abarcan el monto de lo percibido por establecimientos
de los cudales es tipica esta aclividad”.

2. Insumo total en 1929. Fl vdlor del insumo tctal estuvo formado por:

a) Vdlor de las materics primas. El censo hace la aclaracion que
comprende ‘el de los utilizadas scan del pals o del exiranjero”.

b) Vdlor del combustible v clectricidad consumidos que compren-
de seqgin el censo "el del carbdn mineral, carbdn vegeldal, gasoling,
kerosina, gas-oil, pelrdleo refinade, peirdleo crudo, lena, electricidad,
varics. v de la luz consumida”.

¢} El monio del alquiler pagado ror los locales empleados.

3. Producto bruto total en 1939. Ll monto del valor total del producto
en este ano estuvo determinado por:

-

a) El vdlor de la produccién. Il censo hace notar que “los valo-
res que se registran para los arliculos preducidos son los correspon-
dientes al precio de venta de éstos, en el cstablecimiento”,

b) Vadlor de lo cobrado por maquilas.

4. Insumo total en 1939, Il vaior del insumo total estuvo determincdo
por los de:

a) Las materias primas censumidas durante el afo de 1939, el
censo agrega cue corresponden o “los valores pagadoes por la empre-
sa, o en su defecto, un valor eslimative’™.

b) Los combustibles, lubricantes y electricidad seqiin el censo “las
cilras capiadas, se refieren «a lo consumido con motive de las activida-
des indusiriales desarrolladas durante el ano de 1939. Se toma el vao-
lor comercial pagado por la empresg, o en su defecto, un valor es-
timativo.

¢) La energia eléclrica generada y consumida por la propia em-
presd.

d) Llos gastos generales de operacidn y otros egresos como:

i} Renta de locdles,

ii) Comisiones pagadas por servicios de ‘intermediacién vy si-
milares.

iii) Primas de seguros wara cubrir riesgos propios deol esta-
blecimiento.
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iv) Intereses pagados.

v) Por construccién, ampliacién o adaptacién de plantas, bode-
gas, locales, etc., cuando no mejoren permanentemente el valor de és-
tos. L

vi) Por causa de conflicios del trabdgjo.

e} Los envases consumidos.

5. Producto bruto en el afio de 1950. El producto bruto est& constitul-
do por un sdlo rubro que es el valor total de la produccién definido
por el censo como ‘el importe total de los articulos preducidos a su
precio de venta en el establecimiento industrial, en el afio de 1950".
El censo de esie afio no presenté ningiin otro dato referente a pro-
ducto bruto como cobrado por maquila reparaciones, ete. Cabe anotar

que la definicién de vdlor de la produccién es bastente adecuada y
clara.

6. Insumo total en el afio de 1950, El insumo total estuvo constituido
por los siguientes rubros:

a) Materias primas definido este concepto, por el censo como el
conjunto de las materias naturales, materiales y partes semiterminadas
y termincdas consumidas por los establecimientos industiriales del 1°
de enero al 31 de diciembre de 1950. Los valores correspondientes a
dichas materias primas son los pagados por la empresa o en su defec-
to son los valores estimados por los industriales”.

b) Otros gasios de produccién. El censo los define como "los elec-
tuados en combustibles y lubricantes, en pagos por maquila encarga-
da o terceros y energia eléctrica consumida de la comprada a terceros
o generada por plantas propias”.

c) Otros egresos, segun el censo, "'son los gastos efectuados por
la empresa en lletes, mantenimiento y reparacién de maquinaria vy
equipo, intereses, rentas e impuesics, erogaciones todas ellas hechas
durante el afio de 1950, del 1° de cnero al 31 de diciembre de ese
afio. Se excluyd de este rubro el monio de las reservas para amor
tizacién vy depreciacién del activo fijo.

7. Producto bruto en el ailo de 1960. Ll valor del producto en
1960 estd compuesto por los siguientes rubros:

a) Vadlor de la produccién definido por el censo como el monto
total del valor de los productos extraidos o acabados durante el afio |
de 1960, sin incluir el valor de los productos semi-elaborados.

b) Cobrado por reparcciones. El censo no da una definicidén
especificar. pero el término no merece mayor explicacién, El monto de
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este rubro corresponde exclusivamenie a las empresas consideradas
por el cense ccmo mayores,

c) Cobrado por maquila, definido por ¢l canso en los siguientes
términos: "Monto de los percepciones durente el afio de 1960, por

concerio de proceso de malerias primas o de vroductos semielabora-
dos, propiedad de terceros”.

d) Inversicnes en cactive lijo nuevo producido o construido por
los prepjos establecimientos o empresas. Definido por el censo de la
manera siguiente: "Debe enienderse como tal a todeo tipo de active
fijo que haya side creado por el esiablecimiento o empresa con sus
propice recursos, tanto financiercs como materiales v de trabajo’.

Se excluyeron, del producto bruto por escasa significacién o difi-
cultcdes estadisticas los siguientes conceptos:

i) Cambios en la cxistencia de productos en proceso de ela
boracién. Cifra dispenible sdlo para empresas mayores vy la cual era
de soiumente 22 millones de posos.

i1} Revaluacion de inventarios debida a combios on los pre-
cios de los productos.

8. Insumo total en el aiio de 1960. Ll valor del insumo total es-
tuvo determincdo por el de los siguientes rubros:

a) Materias primas y auxiliares. Las =iguienies son laz delini-
ciones dadas por el censo, materias primas, “constituyen bienes ma-
teriales que, en estade natural, semiterminado ¢ ierminado, son utili-
zados durante el proceso industrial y quedan incorporados al o a los
productos linales obtenides por los establecimientos o empresas como
objeto especitico de sus actividades”. Materias auxiliares, "son aque-
Nas que sin formar parte del producto final, se consumen en el procesc
para obiener dicho producto fincl”.

b) TFnergia eléctrica consumida, delinida como la “"cantidad to-
tal de energia empleada para mover los motores eléctricos y para la
operacién de otros aparatos v equipos en el trabajo de obtencién de
los productos. ast come para el alumbrado del establecimiento o em-
presa’ Como cproximacién « este concepto, cue en teoric es el ade-
cuado se temé el dato de los compras de energla eléclrica realizadas
por las empresas mayores, por lo cucl existe una ligera subestimacion
en este rubro debido a que:

i) Sélo se refiere a un cecter, las empresas mayores.

ii) Las empresas ademds de las compras de energla eléctrica,
generan parte de la misma con sus instalaciones propias. Lo cmterjor
significa que debiera incluirse un costo, por este concepto. También
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hay que considerar que algunas empresas industriales realizan ventas
de energia eléctrica lo que contrarresta en cierta medida las tenden-
cias anotadas en los dos incisos anteriores.

¢) Envases y empaques. De acuerdo con ¢l censo son “los mate-
riales, de cualquier naiuraleza, que se emplean para contener los
productos vy para asegurarlos contra su descomposicién o pérdida, de
manera que permitan ¢ éstos Gltimos llegar al consumidor inmediato
conservando sus caracteristicas originales o previstas para ese mo-
mento”.

d) Combustibles y lubricantes consumidos, definidos como el va-

lor total de éstos, empleados en el proceso de produccién durante el
afio de 1960.

e) Otros gastos. Rubro que incluye erogaciones por los conceptos
siguientes:

i) Intereses sobre créditos
it) Rentas de inmuebles v clquileres
iti) Regalias u otros conceptos bdsicamente andlogos
iv) Gastos en refacciones empleadas
v) DPagos por servicios industriales prestados por terceros, ex-
cepto maquila
vi) Pagos por servicios no industriales
vii) Propaganda

{} Pagado por maquila. Definide por el censo como el "monto de
las erogaciones efectuadas durante el cho de 1960 por concepto del
oroceso, en unidades induslricles cjenas, de materias primas o pro-
duclos semielaborados propiedad de los establecimientos o empresas”.

En el Cuadro V anexo, se presentan los valores, en precios co-
rientes, de las magnitudes bdésicas que nos permitirdn determinar como
residuo e! monto del producio neto, es decir del valor agregado gene-
rado por lo Industric Manulacturera. Los valores que se presentan
estdn en millones de pesos corrientes. Una observacién que se puede
hacer es la siguiente: como el valor agregado en precios corrientes
refleja los cambios en los precios relativos de los productos finales
y los de los materiales intermedics es decir, relleja la tendencia de
los costos o sea refleja los "términos de intercambio” de la industria,
se uprecial que estos "términos de intercambic” se han ido deteriorando
en forma paulatina, general y sostenida, ya que todaos las ramas inclus-
triales presentan un coeficiente de insumo-producto mayor en cada
afio de estudio. Una excepcidén impertante la presenta la rama 2, con
una biyja en el afo de 1960, con respecio solamente a 1950,
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La magnitud y la intensidad de este deterioro, varia de rama a
rama. Se recomienda consultar en este mismo irabdjo los respectivos
fndices de los producics v de las matlerias primas, con el objeto de
tener una visién mds clara del problema que resulta ser mds bien el
reflejo de un incremento en los costos industridles.

La explicacién de este iendémeno se puede encontrar mejor si
observamos la estructura de las fuentes de abastecimiento de los insu-
mos de la Industria Manufacturera en el Cuadro VI

CUADRO Vi

Industria Manufacturera de México
Principales fuentes de abastecimiento de los insumos 1950

Sector Porcientos
Exterior 14.9
Agricultura 22.3
Ganaderia 7.8
Silvicultura, caza y pesca 24
Extraccién vy refinacién de petréleo y

derivados del carbén : 2.8
Industria de transformacién 34.8
Electricidad 1.9
Transportes 1.6
Comercio 0.8
Alquileres de Construcciones : 1.2
Qtros grupos y sectores o 1.6
Cuentas auxiliares _

Mantenimiento y reparacién 2.7

Envases vy empaques ' 3.1

No asignados 2.1

Total de compras 100.0

Fuente: La Estructura industrial de México en 1350. Banco de México,
S. A, (1959). Tomade de "La Tecnologia en el desarrollo de la
Industria Mexicana”. Monogralias presentadas en la conleren-
cia de las Naciones Unidas sobre la aplicacién de la ciencia
y la tecnologia en benzficio de las Regiones menos desarro-

lladas 1963.
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. Se aprecia que el 72.09, del total de los insumos en 1950, provie-
nen de tres sectores enumerados segin su importancia:

i) El propio sector de la Industria Manulacturera

ii) Agricultura

iii) Exterior

Es dificil determinar la imporiancia relativa de los aumentos de
los precios de cada sector, pero st se puede anotar que:

i) No hay indicios de que en la Indusiric Manufacturera haya
una tendencia a reducir los costos de produccién.

ii) Los precios de los insumos agricolas son el resultado no séle

de los cosios agricolas sino también de la influencia del sector inter-
mediario.

iii) El carécter ensamblador, de partes producidos en el ex-

tronjero, de algunas actividades es muy influyente en el movimiento
de los costos en general.

Esta esiructura, desde luego, ha cambiado en el transcurso del
perfode. estudiado.

El nivel de los precios de los insumos ha estado determinado
entre ofros lactores por:

i) La ilexibilidad de abastecimiento de los distintos sectores.

it) El grado de integracion indusirial,

Pcr lo que respecia a la composicién del destino de la produc-
cién industrial el panorama se presenta en el Cuadro VIL

Mullitud de factores han determinado el nivel de los precios de
los productos, entre ellos podemos anotar:

i) Precios de los insumos

ii) Escala de produccién

iii) Aprovechamiento de la capacidad instolada

iv) Politica de fomento v proteccién industricl

v} Existencia de un mercado “cautivoe” libre de competencia
del exterior que determina la abolicién del criterio de coslos en las
nuevas aclividades industriales.

III. Cdlculo del indice de precios de las materias primas empleadas
v de los productos obtenidos por la Industria Manufacturera.

1. Fuentes de Iniormacién. La princinal fuente de informacién
Jque se utilizé, fueron las boletas auxiliares a los cuestionarios gene-
rales del primer censo industrial de 1930, del tercer censo industrial
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de 1940 y del séptimo censo industrial de 1961. Estas bcletas presentan
un desglose para cada clase ndustrial, de las principales materias
orimas consumidas y de los productos obtenidos tanto en volumen
:omo en valor, lo que permite obtener [&cilmente el precio de cada
uno de los insumos asi como el de los productos. Estos precios corres-
vonden a los electivamente pagados « los abastecedores de materias
primas v a los precios reales de venta de los productos, lo cual signi-
fica que consideran en forma implicita varios lactores que alectan el
resultado del proceso de produccién (el valor agregado), asi como la
posicién relativa ce cada industria dentro del total. Tales factores
son, entre ofros, el grado de integracién industrial, el tipo de concu-
rrencia existente enire los sectores agricola e industrial, lo flexibili-
dad del sector agricola para abastecer los insumos requeridos por el
sector indusirial v en general el nivel de eliciencia en el proceso
productivo.

CUADRO VI

Industric Monufacturera de México
Destinos de la produccién industrial brute 1950

Sector Porcientos
Exterior 48
Unidades familiares 58.7
Gobierno ' 0.6
Capital fijo v 3.1
Aumento de inventarios ' 1.7
Agricultura 0.3
Ganaderia 08
Extraccién v relinacién de metales no ferrosos 02
Industria de transiormacién 18.5
Construccién e instalaciones 5.4
Transporte almacenaje comunicaciones 0.7
Comercio 0.4
Otros Grupos 0.2
Cuentas auxiliares 2.0

Fuentie: La estructura Industrial de México en 1950. Banco de México,
S. A. (1950). Tomado de "La Tecnologia en el desarrollo de
la Industria Mexicana”, Op. cit. '
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~En los tasos en due no fue posible elaborar una muestra ade-
¢uada que permitiera establecer una correcia comparacién con los
datos de las boletas auxiliares para el pericdo de estudio o que sim-
plemente no fue posible encontrar tcles datos para un afio en particu-
lor se recurrié « los datos de volumen vy vclor aue presentan las “Es-
tadisticas Continuas” que ha estado elaborando la Direccidn General
de Estadistica. Esto fue aplicado principalmente para algunos casos
del afic de 13939, ya que ninguna de las mencionadas estadisticas se
extiende al afio de 1929. Dada estx circunslancia el procedimiento
para obtener los niveles del indice para el ofio de 1928, fue mediante
el eslabonamiento, a partir del ano de 1939, utilizendo un indice ela-
borado con base en las estadisticas de las bolelas auxilicres de los
Censos Industriales para 1928 y 1939, circunstancia que muchas veces
es mds lactible de realizar dada la gran similitud en las caracteristi-
cas de la industria en este lapso.

Los dcios de volumen y valor que presenta la Tarifa General de
Importacién también fueron utilizades vara el cdleulo de los indices
de algunas incdustrnios, particularmente en aquellas cque dependiem en
forma considerable de la importacién de materias primos o que sim-
plemente realizaban un procesc de ensamble o dcabado de los pro-
ductos procedentes del extranjero. Asimismo sus estadisticas se con-
sideraron también en aouellos industrias en los cusles no fue posible
disponer del desglose suficiente en el volumen y valor de las antes
mencicnadas boletas auxiliares.

En algunos casos se aplicaron las estadisticas de la Direccidn
Genercl de Economia Agricola denendiente de la Secretaric de Agri-
cultura vy Ganaderia, para criticar, con sus datos de precios medios
rurales de productos agricolas, la tendencia en los precios de los insu-
mos de éstos electuados por la indusiria especialinente en las activi-
dades con un gran insumo de estos productos. El empleo de los precios
inedios rurales en la elaboracién de los indices lleva implicito el su-
puesto de que los precios de los insumos agricolas pagados por el
sector industrial tuvieron una tendencia similar a la de los precios
medios rurales.

Para conocer el detalle de los fuentes estadisticas empleadas en
cada industria, se sugiere consultar el apéndice estadistico correspon-
diente a este capitulo en que ademds de las fuentes, se presentcen los
articulos que se consideraron en cada aclividad v los indices para
ios productos vy para las materias primas. Los afios para los cuales
‘fue posible elaborar los indices de precios de materias primas y de
producics fueron 1923, 1939 y 196C.
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2. Foérmula empleada. La férmulz que se empled para el cdlcu-

2 PO
lo Jel indice fue la de Paasche, expresada como [P = ———— Se

2 PoQ
escogid esta férmula con el objeto de tomar en cuenta mediante el uso
de ponderaciones variagbles, las modificaciones en la estructura del
consumo de materias primas v de la produccidén, motivados por cam-
pios en la oficiencia en el emplec de las materias primas y por los
vambios en le estructura de la demanda, respectivamente.

Es decir, utilizando la {érmula de Paasche o, lo que es lo mismo,
empleandc ponderaciones variables, es posible llegar « cuantificar o
a tomar en cuenta los cambios en la estructura y en las calidades de
las materias primas empleadas y de Jos productos obtenidos. Ya que
en la industria manulacturera se presentan grandes cambios cualita-
tives, tanto en el insumo de materias vprimas, como en la produccién,
era bastante objetable basarse en ponderaciones fijas de un sdlo atio.

3. Elaboracién de los indices a nivel de clase industrial, Como el
desglose que presentan las boletas auxiliares del cuestionario general
de los censos industriales no es el mismo en los anos considerados,
para cada una de las actividades el procedimiento empleado fue el
siguiente.

a) Se buscd y selecciond una muestra de materias primas y de
productos la mds amplia posible en cuanto a su nimero e importancia,
para cada case industrial, mediante la cual fuera posible hacer com-
paraciones adecuadas para los ahos de estudio, ademdés de que fuera
representativa del movimiento de los precios de las materias primas y
productos de la totalidad de la clase industrial,

b) En los casos en los cuales la comparacién no era posible de-
bido al diferente desglose en cada censo, a que el existente no nra
aceptable o a que las unidades en las cuadles estabon expresadas las
distintas materias primas y productos seleccionados no fueran las mis-
mas, se procedié a utilizar el sistema de eslabonamiento con los
datos dispeonibles v sulicientemente comparables, Esto quiere decis
que para algunas industrias se elaboraron dos o mds ntimeros indices,
desde luego utilizando siemp-e la {érmula de Peach y teniendo come
reriodo de comparacién el afio de 1960, conteniendo cada uno de ellos
un numero dilerente de componentes. El proceso de eslabonamiento
se limi1é, entonces, a considerar los diversos ntimeros indices elabo-
rados para coda ano segin el desglose permitido por la informacién
disponible de estas industrias. Es decir que se supene que la tendencia
en los cambios de los precios estd representada adecuadamente ver

una serie de productos para un ano y por oiras series diferentes para
los demds. '
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c) También se presentd la situacién en la cual era posible la ela-
boracién de una muestra comparable entre, los afios de 1939 vy 1960,
pero poco satisfactorio ampliaria también para el afio de 1929 v asi
obtener una misma muestra para los tres anos de estudio. Esto se
debe a la existencia en 1960 de productos que, en el afio de 1929 no se
producian, pero que en el afio de 1939 ya se producian o se empezaban
a producir. En estos casos se procedié a elaborar un indice con base
en lu seleccién de una muesira de productos comparables para los
afos 1929 v 1939, (la permitida por el desglose) tomando como base
el ano de 1939. El nivel en e' movimiento de los precios reflejado en la
evolucién del indice en el lapso 1929-1939, se tomd como hase para
extrapolar el indice de precios de 1939 igual a 100, y asi obiener un in-
dice homegéneo con base en 1960 para el ano de 1929.

En este procedimiento de seleccionar muestras de materias primas
y productos para elaborar sus respectivos indices se procurd que fue-
ran representativas del movimiento de todos los precios de cada indus-
tria, tomando en cuenia el cardcter especifico de éstas. El detalle de
los articulos v fuentes considerados se presentan en el Cuadro VIII.

4 Importancia y amplitud del totat de indices de precios por clase
calculados. El cdlculo de los indices de precios se realizd para la mayo-
ria de las clases industriales, (Cuadro IX) presentadas por los censos
industricles, que forman cada una de las ramas industriales, como lo
demuesira la circunstancia de que en el afio de 1929 para el 64.49, de
lus clases industriales se dispone de sus repeclivos indices, porcentaje
que es mayor para 1939 ya que para este ano se dipone de los men-
cicnado indices para el 73.5% de las clases industriales.

Mucho mdas significative es el hecho de que con los articulos vy
las clases consideradas se alcanzan porcentajes bastante altos del va-
lor total de las materias primas y de los productos para el total de la

industria asi como para ceda rama industrial, como se aprecia en el
Cuadro X,

"5, Indice de precios de materias primas v productos por ramas
industricles. Para la determinccidn de estos indices por ramas indus-
triales se partié de los calculados para las clases industricles disponi-
bles, penderando cada uno de ellos con el valor de sus materias pri-
mas y con el de sus productos.

Es decir, se considerd representativa la tendencia presentada por
el conjunio de los indices de las clases disponibles, de la de cada ra-
ma. Supuesto que no estd alejado de la realidad ya que, como se
vié en el inciso 4 anterior, el nimero de las clases industriales para
las cuales se dispone de indices de bastante elevado.
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6. Ponderaciones de los indices do precios por ramas. Estas se
determinaron con base en el valor total de las materias primas y de
la produccién de cada una de las ramas, obtenido « su vez mediante
la suma de estos rubros de las clases industriales que las integran.
Como los indices tienen como base a 1960, no se hace neceario presen-
tar estas ponderaciones para este afo (Cuadre XI).

7. Indices de precios de las malerias primas y de los productos
de la Industria Manufacturera toial y de las ramas industriales com-
pcnenies, En los casos en qua no fue posible tener un indice represen-
talivo para una rama industrial se adopté el criterio de considerar el
indice general como adecuada aternativa (Cuadro XII).

8. Comparacién de indices de precios en diversos sector®s. En el
Cuadro XlllI, se presentan las tendencias en los precios en el sector
industrial. agricola y en los de mayoreo en la ciudad de México.

En el periodo 1939-1960, las tasas de crecimiento en los precios
de estos sectores fluctuaron alrededor de un 9% anual.

Para el veriodo 1950-1960, la tasa registrada en los productos agri-
colas de exporiacién es de solo 1.3% [rente al 7.89, en el indice general
de precios al mavorco en la Ciudad de México.

La importancia del nivel y de las modificaciones en los precios de
los productos agricolas es decisiva en la expansién de la demanda de
productos industriales.

IV Determinacién del desarrollo de la Industria Manufacturera total
de México en el periodo 1929-1960.

1. Comentario General. En este apartado es necesario anotar
“como parte introductoria las razones que propiciaron esta investigacién.
Estas fueron entre otras las siguientes:

a) La carencia de series estadisticas que reunieran los siguientes
requisitos:
i) Disponibilidad de series parc periodos largos.
i} Comparabilidad entre las series.

ili) Presentacién de series con un desglose y una cobertura ade-
cuada.

iv) Disponibilidad al investigador.

b) La necesidad de una estimacién del desarrollo de la industria

manufacturera, congruente con el objetivo de una estimacién de la pro-
ductividad.
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c) El contribuir a desarrollar un método, gue hasta la fecha no
het sido probado en foerma sistemdtica.

La razén por la cual se prefirieron utilizar los censos industriales
como fuente estadistica principal, radica en que constituyen el cuerpo
de esladisticas disponibles més amplio, aunade a la circunstancia de
que registran los cambios habidos en la estructura industrial, en forma
periédica. Por ofra parte. como los censos indusiriadles en general
captan de preferencia a los establecimientos industriales organizados
y los censos de poblacidn captan a los hogares, donde existen muchas
pequencs industrias, loc datos que presentan de personal ocupado en
la industria dilieren como puede apreciarse en el cualro XIV,

CUADRO X1V
Personas dedicadas a la Industria segin los
Censos de Poblacién v los Industriales

Censo de Censo Industrial Porciento
ANOS Poblacién Total Manufacturas 2/1
(1 (2) 3 (4)
1929 692 161 318 763 285265 46.1
1939 639 607 389 965 251 778 61.0
1950 972 542 809 257 599 780 83.2
1960 1 556 315 1 174 367 932688 75.5

*  De acuerdo a la definicién adopiada en este trabgjo.

Por ofro lado, debe sefalarse que las mismas definiciones de "uni-
dad censal” que los censos indusiricles establecen en cada ano, influ-
yen en esta discrepancia. Asi el censo industrial para 1938, excluye a las
empresas con una produccidén menor de § 7,500.00 anuales. Tumbién
hay que considerar que las mejoras en las encuestas difieren de censo
a censo.

Sin embarge, a pesar de estas circunstancias la investigacién con-
sideréd las muestras censales industriales en buena medida, En reali-
dad los censos de poblacién e indusiricles v en general todos los cen-
sos econdmicos, se utilizan en forma conjunta en la determinacién de
las principales magnitudes econdmicas, exirapoldndelas en los afios in-
tercensales con indicadores econdémicos parciales disponibles.

Ademds, en el caso especilico de los censos industriales, se acostum-
bra correair sus resultados con base tanto en las interrelaciones secto- .
riales indusiriales como con las existentes con el conjunio de un sis-
tema econdmico total.
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En esta correccidén se utilizan tainbién tasas de consumo aparente
per-cdput, asi como los resultados de encuestas sobre los ingresos vy
gastos familiares v estadisticas de {uentes directas distintas de los
censos.

Correcciones de esla indole se encuentran en la elaboracién de las
Tablas de Insumo-Producte! de México para 1950 y 1860 en ocasiones
con resultados sustancialmente diferentes a los publicados por los cen-
sos econdmicos. Para los aios 1929 y 1939 no existen estudios lo su-
ficientemente amplios y de conjunto que pudieran ulilizarse en una es-
timacién de la productividad®. Debido a la estructura mds simple por
el particular grado relativo de desenvolvimiento econdémico del aparato
productivo los censos de poblacién correspondientes o 1929, 1939 v 1950
contienen datos de personal ocupado «a nivel de clase industrial, cir-
cunstancia que el censo de poblacién para 1960 dista mucho de ofrecer.

Por lo tanto es posible corregir los datos de los censos industriales
aln pare aflos distantes, pero, en principio, esto significaric un recue-
rimiento de tiempo que probablemente rebasaria y limitaria el objelo
de esia tesis, debido a que en muchas ocasiones el corregir un dato
implicaria ioda una cadena de correcciones que nos podrian conducir
a resultados inciertos, por el nimero de supuestos que habria que in-
troducir.

A pesar de que un dalo estadistico criticado o corregido, es mucho
mejor que uno que no lo esté, en este trabajo se procedid, como prime-
ra aproximacién, a tomar los datos censales industriales sin corregir
a nivel de clase industrial, inteqrar los respectivas guince ramas indus-
triales v llegar as{ a la industric manufacturera total, comparando los
resultades con los estudios previos.

Se tuvo en mente lo siguienie: el método seqguido consiste en compa-
rar la produccién neta de un aio con los respectivos insumos (personal
ocupado v capital) empleados en su generacidn, obteniéndose en esen-
ciat un cosficiente relativo que serd comparado con los iguales obtenidos
para cade uno de los ahos de estudio. Estos coeficientes relativos estdn
representando cada ano una estructura industrial diferente. Ahora hien,
estos coeficientes no sélo indican cambios en esta esiructura, indica-
dores del grado relative de desarrollo industrial, sino también hay que
reconocerlo diferencias en la amplitud del campo censal.

P

1 Los resultados del cuadro de Insumo-Producto de 1950 vara el sector de la
Industria Manulacturera se dieron o conocer en forma detallada en la Publi-
cacién del Banco de México, S. A, titulada La Estructura Industrial de México
on 1950. Por otra parte los correspondientes al afo de 1960 se encontraban en
su fase final de elaboracién en e] momento de realizar la rresente investigacion.

2 Sin embcrgo la investigacién de la Comisién Mixta Nalinsa-BIRF, El Desarrollo
Econdmico deo México y su Capacidad para Absorber Capitales del Exterior.
constituye un importante trabajo sobre el perfodo 1939.1950.
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El {actor perturbador mds importante del resultado basado en los
censos industriales, es el diferente grado en la captacién, por parte de
éstos, del sector industrial de cardeter familiar y artesanal, Esto, desde
luego, supeniendo un grado de veracidad y atendibilidad cdecuado a
los datos censales proporcionado por el sector industirial censado.

Al observar los rezultados se consideraron las particularidades de
cada encuesla censal v el hecho de que los resultados de los censos se
refieren a porceniajes variab'es dal producio neto y del personal ocu-
rade, siendo el primero de un monto cue se acerca, generalmente mds
al total. que el seaundo, lo cual signilica que, en esgencia, habréd una

desviacién a sohreestimor la tasa de productividad cuando se utilizan
los dalos censoles sin corregir.

A continuacién se presenta el método seguido en la determinacidon
del grado de desarrollo de la industria manulacturera, medido en tér-
minos de! produclo neto o valor agregade.

2. Determinacién del valor agregado a pre-ios constantes. Tanto
para el afo de 1929 cemo para 1939, el monto del valer agregado o pre-
cios constantes, de 1960, fue determinado de la siguiente forma.

a) El valor a precios corrientes del producto brulo de cada rama
industrial! fue dellacionado por un indice especilico de precios de pro-
ductes industriales calculado rreviamente y que se presentan en el Cua-

dro XV.

b) Por su parte, el va'or del insumo total! fue dellacionado con
un indice de precios 1960=100, compuesto de dos elementos:

i) El indice de precios de los malerias primas consumidas por
cada rama industrial que se presenta en el Cuadro XVI

ii) El sub-{ndice de enerala del indice de precios al mayoreo en la
ciudad de México que la ahora Secretaria de Industria v Comercio, ha
venido eloborando. Este indice tiene, originalmente, ccmo base el ane
18339, posteriormente e} cno 1939, Para elecios de este trabajo fue re-
convertido a base 1960 v fue utilizado para todas las ramas industria-
les. Este indice se presenla en el Cuadro XVIL

CUADRO XVl
INDICE DE ENERGIA

ATOS 186C-=100
191289 206
1938 19.0

Fuenie: Anuarics Cetadisticos de los Estcdos  Unides Mexicanos
———

P Cuadro V.
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Se utilizd este ndice « pesar de que su estructura de ponderacién
no es la mds adecuada, ya que todavia incluye carbén de piedra. Los
otros componentes de este Indice son energia eléctrica, gasoling, kero-
sina y petrdleo.

Lae materias primas y los combustibles y electricidad no son todos
los componentes del insumo tolal. Sin embargo, como representan un
rorcenigje bastante elevado de éste, se procedid a tomarlos como re-
presentativos del movimiento de los precios de la tolalidad. Estos dos
indices fueron ponderados en cada rama de la siguiente forma: el de
materias primas con el monio de su valor mdés el del resto de los in-
sumos, exceplo el de combustible v electricidad, que sirvié para pon-

derar el segundo de estos indices. El indice resultanie se presenta en
el Cuadro XVIIL :

¢) Por diferencia de los componentes enunciados en los incisos a)
vy b) anteriores se obtuvo el monto del vealor agregado tolal a precios
de 1960 por ramas industriales (Cuadro XIX).

Al comparar el valor agregado a precios corrientes y a precios cons-
tantes se obtiene su indice de precios en lorma implicita. Este Gltimo
indice sirvié de base para delerminar la congruencia de este método.
En términos generales el sistema arrojd resultados {avorables, segan se
puede apreciar en el Cuadro XX, el cual presenia el mencionado indice.
El cambio brusco en el indice de las ramas; 4, 7 v 12 no parece ser muy
razonable pero, debido a su ponderacién relativa v a la carencia de
otros elemenios que nos permitieran criticarlos, se prefirié no modi-
ficarlos.

Para el afio de 1950, debido o que no fue posible disponer del res-
pectivo Indice de precios del producto bruto y del insumo total indus-
tricl, se utilizé el indice de precios implicito en las estimaciones del
producto nacional bruto para deflacionar el valor agregado a precics
corrientes de este ano. (Cuadro XXI). Para comprender el alconce vy
significacién de este indice es necesario tener en cuenia que “el produc-
to nacional bruto a precios corrientes de cada afio se calcula valuando
las estimaciones hechas a precios de 1950, mediante el empleo de una
combinacién especial de Indices de precios de bienes de consumo y
de inversién, seleccionados vy ponderados de acuerdo con la composi-
cién del gosto interno bruto™!.

Ademds, en la seccion Il del mencionado informe, titulado "El
producto Nacional Bruto a Precios Corrientes”, se agrega: para esti-
R
1 “Informe sobre la Revisién Preliminar de las estimaciones del Producto Nacio-

nal de México para los afios de 1950 a 1962”. Septiembre 2 de 1963. Secci_én I
Metodologia v fuentes de informacién. Publicado en la Rovista de Com®rcio Ex.
terior, Septiembre de 1963,
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mar el producto nacional bruto a precios corrienles se parte de la ofer
ta total de bienes y servicios, producto interno mds importacién de
bienes y servicios —y de la demanda {otal— consumo inlerno mds
inversién mds exportacién de bienes y servicios.

Los datos a precios corrientes de las exporiaciones de bienes vy
servicios se dellacionan con un indice de precios que incluye los de los
principales productos de la exportiacién mexicana y de los servicios «
turistas. Las imporiaciones de bienss vy servicios se dellacionan con
indices de precios de diversos paizes, ponderados de acuerdo con la
estructura de importacién mexicana. Con las cifras anteriores y con las
correspendientes al producto interno a precios consiantes, se estima
el gasto interno a precios de 1950, que se valia de acuerdo con sus
componentes: para el consumo privado se usa un indice de precios al
menudeo elaborado con 63 articulos, que incluyen alimentos, vestido,
energia v combustible, y diverses servicics, Para la inversién fija bruta
se usa un indice combinado del costo de la construccidn v de precios
de bienes de capital imporlacios y de produccién nacional.

Pcra fines de este trabajo, este indice fue reconvertido o hase 1960.
Como las estimaciones del vroducto nacional o precios corrientes se
encuentran sélo a parlir de 1939, no fue posible comparar el indice de
precios obtenidos en el in<iso ¢), de este capitulo, para 1929, pero
si para 1939, (Cuadro XXII).

CUADRO XXH

Comparacién de los indices de precios del producio nacional y del
producto industrial neto.

18929 1939 1950 1960
Indice de precios implici-
ios en las estimaciones del
Producta Nacional, nd 16.0 47.7 100.0
Indice implicilo en las esti-
maciones cel inciso c) 12.3 18.1 n. d 100.0

Se apreciq, en el cho de 1839, una diferencia entre los dos indices
que medilicaria las estimaciones del producio neto de la Industria Ma-
nulacturera. Esto implica gue en cdlculo del producto neto del afio de
1950 existe una desviacién; debida a que el indice implicito en el
producto nacional bruto tiene una ponderacién basada en el gasto to-
tal que no es totalmente aplicable a la Industria Manutacturera ya
que las utilidades, intereses, etc. del personal propietario y directivo
no se destina en su mayor parte al consumo directo.
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Sin embargo, se hizo el supuesto de que esie indice era represen-
tativo v se procedid a utilizarlo para deflacionar el valor agregado a
precios corrientes del afio de 1950. (Cuadro XXI).

Este indice de valor agregado representa la estimacién del des-
arrollo de la Industria Manulacturera total para el periodo 1928-1960,
obtenida en este trabajo, la cual fue empleada para el cdlcule de las
tendencias de la productividad,

En el Cuadro XX, "Industria Manufacturera de México, diversas
estimaciones de su desenvolvimiento””, se compara nuesira estimacién
con las realizadas por las siguientes instituciones v autores.

a) Gonzalo Robles

)

) Secretaria de Industria y Comercio (antes de Economia).
) Banco de México, S. A.
)
)

o

[e NN ¢

Nacional Financiera, 8. A.
Comisidn Mixta Banco Mundial —Nacional Financiera, S. A.
f) Comisién Econdémica para América Latina.

2]

Conviene anotar que esics indices son indicadoeres fidedignos dei
desenvolvimiento del producto bruio industrial en una proporcidén va-
riable dependiendo de su respectivo sislema de ponderacién, cober-
tura, fuentes, etc., pero ninguno de ellos toma en cuenta las variaciones
eir el coeliciente de insumo-producto tan importante en el valor agre-
gado neto generado. Esia relacidén conviene considerarla cuando se
realizan estudios que abarcan un periodo largo con el fin de tomar en
cuenta el impacto de los cambios ocurridos en los costos industriales.

El sistema de ponderacién, a nivel de clase (ledse indusiria) y de
rama mdustrial, de estos indices se basa en los resultados censales
para un afo dado. Esto signilica tdcitamente supornier una estructura de

costos e importancia relaliva constante a lo largo del periodo consi-
derado.

El uso de ponderaciones lijas origina una tendencia a subestimar
o sobreestimar los resultados conlorme el indice se proyecte a periodos
mds retirados del afio base. El indice de Nacional Financiera, suple
esta deficiencia utilizando ponderaciones variables en cada afio de
estudio, obtenidas con la tendencia estimada en los indices conside-
rados.,

Ademds de estas considercciones conviene tener presente, al ana
lizar los dilerencias entre estos indices v la estimacién empleada en
este trabgjo. la delinicién del instrumento ulilizado para evaluar e! des
arrollo industrial.

En el presente trabajo se considera el valor agreaado real delinido
en cada ano de estudio como la diferencia entre producto bruto indus-



trial e insumo total de materiales. Por su parte los mencionados {ndices
se relieren a la tendencia en el producio bruto industria! obtenido en
los afios considerados mediante la extrapolacién de su magnitud obser-
vada en el afo base. Ast por ejemplo, las diferencias existentes entre
el referido conjunto de indices v el indicador estimado en este trabajo
en el periode 1950-1960 se modifican susiancialmente, si en lugar de
considerar el valor agregado en este Gltimo, introducimos el valor bruto
de !a produccién industrial.

La explicacién a este fenémeno radica en la influencia de los cam-
bios en la estructura de los costos industriales. El deterioro ocurrido en
ésta, en la Industria Manufacturera, en el lapso de los 10 afios anteriores
a 1960, signilicd una pérdida de aproximadamente 3000 millones de
pesos en el valor agregado apertado real.

Un aspecto adicional necesario para explicar los resultados diver-
gentes derivades de esta comparacién, radica en la importancia en
la magnitud de los errores subyacentes en las encuestas censales de
las actividades industriales.

Es necesaric anotar la poca confiabididad en algunas magnitudes
totales del censo industrial para 1960. Sin embargo, estos resultados se
emplearon debido a la ausencia de un conjunto de estadisticas simi-
lares en cuanto a amplitud y desglose capaz de sustituir las estadisticas
del censo industrial en forma ventajosa.

3. Cambios estructurales en la Industria Manufacturera de México.
Antecedentes.

El impacto de la crisis mundial de los afios treinta sobre el rit-
mo de actividad econdmica en los paises periféricos, hizo evidente
la necesidad de diversificar la estructura productiva de éstos, entre
ellos la de México, ya que no se podia conliar mds en forma tolal
de las exporiaciones de preductos primarios {que determinaban el
ritmo y magnitud del Ingreso Nacional) para alcanzar un ritmo de
desarrollo econémico congruente con las aspiraciones populares v las
metas de la Revelucién Mexicana.

La disminucién de la actividad econdmica v la adopcién de politi-
cas proteccicnistas en los paises 'centro’ en esla época, implicé una re-
duccién en las exportaciones de productos primarios, agricolas y mineros
de México, determinando reducciones absolutas en el volumen de ex-
pansién de estas ramas y en general una baja en el ingreso nacional:
acompanada de bajas en el nivel de ccupacién. Ante esta situacién
el desarrollo de la industria, surgié como ideal y como el sector que

era capaz de lograr una independencia econémica y un alto nivel de
vida.

La preferencia por la expansién del desarrollo industrial fue favore-
cido por muchos factores subsecuentes como son, entre ofros:
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a) La aparicién de un nuevo grupo social gestado por la Revolu-
cién Mexicana.

b) El desarrollo de circunstancias y teorfas que asignaba un
nuevo papel a la actividad del Estado dentro de la actividad econd-
mica. Por ejemrlo, la Economia Keynesiana y la politice de "New Deal”
en los Estados Unidos de Norteamérica.

c} El desarrollo de las actividades industriales durante la Sequnda
Guerra Mundial a consecuencia de la limitacién en las importaciones.

d) El planteamiento de la llamada “economia de la CEPAL”, cu-
yos corolarios principales pare hacer frente o la "baja sostenida en la
relacién de precios de intercambio internacional latinoamericano” eran
el desarrollo de la industricr ,con la sustitucién de importaciones, v la
exportacién de productos manufacturados como consecuencia. y garan:
tia en los precios y en los mercades para los productos primarios.

De todos estos faciores surgié una mente pro-industrializacisn y una
politica de fomento a ésta, aunque como acertadamente opina Santia-
go Macario! "no se puede dirmar que haya una politica proteccio-
nista en los paises latinoamericanos, si por tal debe entenderse un con-
junto de medidas deliberadas v sistemdticas para hacer posible y esti-
mular el desarrollo de ciertas indusirias seleccionadas racicnalmente

dentro de un cuadro general dc objetivos C”rsogu'dcv con una politica
dada de descrrolle econdmico”.

Este mismo cutor emite ciertos juicios que son perlectamente apli-
cables al cuso de Méxica: "lo que si ha habido y hay es proteccionis-
mo, pero como resultado —en aran parte indirecto— de medidas espe-
ciales que a menudo se tornaron, por lo menos iniciclmentz o en und
primera etapa, con cardeter de emergencia para resolver problemas de
balance de pagos, o bajo lar presion de otros factores exdgenos. Estas
medidas temporales se convirtieron en la mayoria de los casos en per-
manentes v se hicieron mds generales, dando lugar a un proteccionismo
cuyas caracteristicas eran la improvisacién, la falta de autonomia {por
responder mds que nada a cambios de origen exlerno), los niveles su-
mamente elevados v la aplicacién indiscriminada. El objetivo funda-
mental de tal proteccionismo ha sido la suslitucién de importaciones
a cualquier costo v sin considerar cudles industrias conviene mds des-
arrollar v en qué medida’.

Ya que el desarrollo de esta politica de proteccionismo improvisa-
do estuvo influido con la contraccién de las exportaciones, pérdidas de
divisas por fuga de capitdles, la retencién en el extranjero de las di-

mampen

1 Santiago Macario, “Proleccionismo e industrializacién en América Lalina”. Bo-

letin ccondmico de América Latina Vol IX, No. 1 marzo de 1964.
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visas oblenidas por las exportaciones, el abandono del patrén oro
obligaron a numerosos palses latinoamericanos a declarar la inconver-
tibilidad de sus mecnedas, a permitir que se devaluaran apreciable-
mente v luego, desde 1931, a imponer coniroles cambicarios para evitar
mayores devaluaciones, defender su moneda vy sus reservas (contenien-
do la salida de capitales v controlande las divisas procedentes de las
exportociones) v para hacer frente a las fuertes desequilibrios en su
balance de pagos, limitade las divisas disponibles™,

Asi México abandoné la convertibilidad de su moneda y la deva-
luéd en 1933, politica acompafiada con la adopcién de controles cambia-
rios. Estos coniroles cambiarios [ueron entonces adoptcdos como
medidas de emergencia con linalidades exclusivamente cambiarias y
a0 proteccionistas. No obstante era imposible evilar que tuvieran in-
directamente electos proteccionistas y que los gobiernos encontraron
que esas restricciones cambiarias —a las que luego se sumaron otras
cuantitativas— permitian poner en préctica una politica que de otra
manera (v gr., a través de modificaciones tarifarias) no serla posible
o resultaria mucho menos efectiva y rdpida en sus resultados.

Lo rigidez que lue adquiriendo la tarila aduanera (por la expan-
sién del comercio v la conceriacidn de tratados), contribuyé en forma
decisiva a que la mayorla de los paises latincamericonos relegasen la
tarifa aducnera a un lugar muy secundario como instrumento de po-
litica comercial v o que utilizasen en forma creciente los controles di-
rectos en la regulacién de su comercio exlerior, fendmeno que se acen-
tud durante la Segunda Guerra Mundial v después de ella.

México adoptd un sistema de permisos previos pora un niamero
considerable y creciente de productos en 1948 con pretexto de dificul-
iades en la balanza de pagos.

Por su parte los economistas de paises desarrollados también han
influido en la corriente “industrializadora”™ por ejemplo:

Gunnar Myrdal en su obra An Intermational Economy! describe “La
industria de transformacién representa, en cierto sentido, un mds alto
nivel de produccidén, En los paises de avanzada industria ha sido con-
comitante un progreso econdmico espectacular v una elevacién del es-
tandar de vida, « diferencia de los subdesarrollados, en aquelles la
productividad de la mano de obra tiende o ser considerablemente mo-
yor que en los tradicionalmente agricolas. Por la industrializacién vy por
el aumento relativo y absoluto de la poblacién activa que en ella tra-
baja, se obtiene una elevacidén del ingreso personal”.

1 Citado por Murray Bryce, Desarrollo Industrial,
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Como atinadamente expresa Murray Bryce!, "aquellos paises que
llegan a la conclusién de que la industrializacién es la solucién a sus
problemas, estdn en le cierto en parte pero en parte también pueden
estar equivocades. Tienen razén ol asegurar que la productividad del
trabajo es maver en las industrias que en la extraccidén de materias
primas, aciertan en la creencia de que una economic mdés diversificada
y autosuficiente tendrd mayor estabilidad que una monoproductora, y
en la conviccidén de que lu indusirializacién aumentaria el ingreso na-
cional v contribuird « resolver el problema del desempleo; en cambio
pueden estar equivocades si creen que cualguier clase de industriali-
zacién les ayudard a cleanzar estas metas, st plensan que los heneficios
fluirén automdticamente de las inversiones incontroladas v atin si acep-
tan ciegamente que un pals pequefio puede Hegar lejos en la obten-
cién de la aulosuficiencia; generalmenie se equivocan también en dar
al desarrollo industricd una imporiancia excesive en los primeros afios
de su desarrollo”,

Y sigue diciendo, "Los palses agricdles que emprenden su indus-
trializacion, deben estudiar en primer {érmino, serenamente la férmula
de aumentar la productividad agricola, por ser esa fuente de riqueza
la que cominmente poseen®, v de ahi parlir para iniciar un plan de
inversiones, gue ayudado por el chorro externo disponible, pueda
proveer el cepital necesario para una industricdizacén jerarquizada de
manera racional, liberando en la medida de lo posible a la poblacién
propia de la carga total de esa empresa”. Este cutor estd de acuerdo
cen Eugene R Stanley, que opina que la mejoria en la productividad de
la agriculiura es unc de las mds sélidas armas en la promocién de la
industrializacién, de hecho en tanto en la agriculiura no se modernice
susiancialmente, la exconsién industrial en los paises subdesarrollados
estard limitada desde sus inicios por la falta de mercado, ya cque la
gran mayoria de la poblacién no tendrd la necesaria capacidad de
compra, igualmente los resultados del progreso agricola, no irdn muy
lejos si no son apoyados por una indusiricc que proporcione una  sb-
lida base.

La conviccidn de que el sector industrial represenichba el principal
medio para lograr el desarrollo econémico indujo a que en forma im-
provisada se fuera estructurande una serie de medidas para fomentar el
desarrollo industrial, que en Gltimo término condujo ol ascenso de
este sector como el mds favorecido dentro de la economia nacional,

En efecto el sector industrial tiene ventajas de: cardceter fiscal, re-
presentadas por las exenciones tributarias que otorgan los leyes federa-

A————
1 Op. cit.
2 Tesis sostenida también por el economista Rostow.
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les vy locales para el fomenio de “industrics nuevas y necesarias” ade-
mds, junto con una serie de subsidios en forma de liberaciones de im-
puestos a la importacién exportacidn eic., ventajas crediticias deriva-
das de un mayoriicrio financiamiento industrial por parte de las Ins-
tituciones Nacionales de Crédito, y por la existencia de fideicomisos
para la exportacién de productos manufacturados y fomento a la in-
dustria mediana vy pequenq, veniajas comerciales de la existencia de
un mercado “cautivo” en el cual el mercado existente estd garantizado
por controles cuantitatives y cudlitatives al comercio exterior y ven-
iajas adicionales provenientes de las devaluaciones del tipo de cam-
bio, manifestadas por la circunstancia de encarecer los productos ex-
tranjeros, ventajas que por otra porte han tendide a compensarse con
el aumento considerable del nivel general de los precios internos (re-
flejo de ineficlencia) y con la circunstancia de la dependencia del ex-

terior de capital fijo en especial maquinaria y equipo y materias pri-
mas.

Desde luego que estas ventgjas y privilegios varfan de industria a
industria dependiendo muchas veces de circunstancias fortuitas mds
que de una politica selectiva racional,

La falta de una politica o plan de desarrollo que considere las
interrelaciones tanto dentro de cada sector como entre éstos ha condu-
cido a un desarrollo desproporcionado, ya que no existe ninguna re-
lacién entre el monto del personal ocupado en cada uno v su valer
agregado al producto nacional, con fuertes limitaciones para el logro
de un desarrollo econémico suficiente v general v que por otra parte
sea el resultado de considerar que fomentando el desarrollo industriat,
es sélo cuestién de tiempo y que mientras que la industria siga cre-
ciendo, los problemas de los olros sectores se irdn aliviando. No se
prevee que el mismo desarrollo industrial estd relacionado vy determi-

nado en buena medida por el desarrelle de los demds sectores, espe-
cialmente el agricola.

MANIFESTACIONES DE LOS CAMBIOS ESTRUCTURALES

Dado que el periedo dl cual se refiere esta investigacién abarca
un considerable nimero de anos (31) durante los cudles se reali-
zaron profundes cambios estructurales y asimismo se sucedieron multi-
tud de iransiormaciones econdmicas y sociales, no sélo dentro de la
Industria Manufacturera sino también en el dmbito industrial general
y en el de la economia vy sociedad en conjunto, a continuacién se pre-
sentan, en forma muy breve vy sin pretender abarcar todas, las trans-
formaciones cuantitativas y cudlitativas mds relevantes operadas en la
Industria Manufacturera, en los afios que esta investigacién ha tomado
como anos de referencia.
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Las industrias tradicionales productoras de bienes de consumo han
perdido importancia en forma paulatina y soslenida en cuanto a su
importancia en la transformacién de materias primas y en la genera-
cién del producto bruto y del producto neto. De un nivel aproximado
de un 859 de la produccién bruta tolal, insumo total y valor agregado,
que estaba representado por los valores en precios corrientes de las
indusirias manufactureras de bienes de consumo en el afto de 1929,
estos porcentajes se fueron reduciendo persistenitemente en los afios
sucesivos. As{ pasaron a niveles redondeados de 80%, 70% vy 55%
para los afios de 1939, 1850 vy 1960 respectivamente. (Cuadro XXIV)
Si se consideran estos mismos rubros valuados a precios de 1960 se
mantienen en cilras redondeadas estos porcentajes, con variaciones
ligeras segln el rubro de que se trate v como reflejo del movimiento
contrastante en ocasiones del nivel de precios de éstos.

Lo anterior signilica que las industrias productoras de bienes de
produccién han elevado su participacién de aproximadamente un 15%

a un 45% en el lapso comprendido entre 1929 y 1960, a precios corrien-
tes.

Es interesante observar que la tasa de crecimiento en la generacion
del valor agregado o producto neto real difiere como es natural de-
pendiendo de la industria o que se refiere y del periodo de referencia
como se puede apreciar en el Cuadro XXV.

Cuadro XXV
Tasas de crecimiento en el Vaor agregadoe real
Porcientos.
Concepto 1923-1939 1928-1950 1929-1960 1950-1960
Industria Manutac-
turera tolal 1.6 6.7 5.3 2.4
Industrios de bie-
nes de consumo 1.2 5.9 4.2 0.6
Industrias de bie-
nes de produccién 3.2 9.0 7.8 5.4

En términos generales la relacién insumo-producto ha tendido ha
aumentar tanto en la Industric Manufacturera total como en las de
produccién de bienes de consumo y de produccién. Circunstancia que
revela un aspecto negativo del desarrollo industrial de México, rellejo
de una ausencia total de politica industrial coordinada, asi como de la
falta de adecuacién de las medidas adoptados en materia de fomento
industrial utilizando instrumentos que, en un principio, surgieron para
hacer irente a desequilibrios en la balanza de pagos y de la carencia



de criterios selectivos de inversién y asignacién de recursos, de una
politica de sustitucién de importaciones indiscriminada (qunada «a la
circunstancia de que esta politica en sf implica ya una elevacién de

costos) v del cardcter ensamblador de partes de la Industria Manufac-
turera.

Esta tendencia en la elevacion de la relacidn insume-producto sig-
nifica en Gltima instancia una elevacién de los costos industriales que
as cousa ¥ efecto de gue la produccién neta real o valor agregado
real, generado por la Industric Manufacturera, en términos abolutos no
haya aumentado ain mds v en suma ha impedido que ésta como com-
ponente importante de la indusiria se constituya en el instrumento esen-
~ial en el incremento en el nivel de vida de la poblacién, tal como se
le habia concebido, en los periodos posteriores a la crisis mundial de
los afics treinlas durcnte el periodo bélico y posteriormente o« éste.

Si bien es cierto que la extructura de los costos indusiriales se
hace mdés compleja y por tanio existe una iendencia ascendente en
éstos como reflejo de los cambios en la estructura industrial v de la
diversilicacién de la produccién industrial, no se puede hacer abstrac-
cién de la importancia de las relaciones intersectoricles, principalmente
con la agricultura y el secter externo.

Las relaciones existentes entre el sector agricola y el industrial son
tan esirechas cue rebasan la disyuntiva de desarrollo agricola o des-
arrollo industrial, para concluir en una perspectiva de mutua depen-
dencia v al fomento de una politica de crecimiento equilibrado e inter-
dependiente entre estos sectores.

La importancia del aumento en la relacién de insumo-producto (Cua-
dro V) se hace patente al observar el impacto que ha tenido en el valor
agregado neto real ya que si la relacidén de insumo-preducto se hubie-
ra mantenido en los niveles regisirados en el ano de 1950, con el nivel
de produccién bruta total registrada en 1960, se hubieran registrado
aproximadamente 3,000 millones de pesos mds en el monto del valor
agregado para este ano.

El incremento en los cosios industriales ha sido explicada por au-
tores e instituciones de reconocido prestigio, como son las investiga-
ciones realizadas por los miembros de la Comisién Econémica para
América Latina. Uno de los estudios elaborado por un miembro de la
CEPAL es el del Sr. Santicago Macario ! de] cual exiraclamos a con-
tinuacién un fragmento en el cual explica, refiriéndose a la industria
latinoamericana en general, las causas del delerioro en los costos in-

1 Santiago Macario—"Proleccionisme e industrializacién en América Latina” Bo-

letin Econdmico de América Latina Vol. 1X, No. 1, marzo 1864.
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dustriales por la lalta de una politica coordinada v por el efecto de la
politica de sustitucién de importaciones improvisada e indiscriminada,
en electo el autor sefiala. La preocupacién por aliviar la escasez crénica
de divisas ha llevado a muchos paises latincamericanos @ una poli-
tica de industrializacién orientada fundamentalmente hacia la susti-
tucién de importaciones, y esta sustitucidén no se ha efectuado en forma
gradual v planificada, anticipando las exigencias del desarrollo, sino
de manera improvisada, muchas veces como resultado de situaciones
de emergencia y a través de una proteccién excesiva e indiscriminada.
Tal sustitucién por consiguiente, se ha llevado en muchos casos bas-
tante mds alld de los limites aconsejables desde el punto de vista eco-
némico, introduciendo serias distorsiones en la estructura econémica de
aquellos paises y alectando adversamente al desarrollo de actividades
mds elicientes y productivas, sobre todo en detrimento de las posibili-
dades de exportacién. Aunque la sustitucién de importaciones ha ju-
gado vy sin duda seguird jugando un papel principalisimo en el des-
arrollo econdmico de los paises laiinoamericanos y en general de los
que es.dn en vias de desarrollo, es evidente que de ordinario esa sus-
titucién se efectud sin tener debidamente en cuenta los cosios que
significa en cucnto al uso alternativo de recursos, dando lugar a
estructuras industriales caracterizadas por su falta de eficiencia y por
sus elevedos costos.

Este autor menciona el sefialamiento de la Comisién Econémica pa-
ra Asgic y el Lejamo Oriente ccerca del problema mencionado, irans-
cribiendo el siguiente rdrralo?, “el efecto nefasto que sobre la pro-
ductividad tiene el emplec ciego de esta politica (de sustitucidén de
importaciones) puede por lo tanto iraicionar el objetivo mismo del
crecimiento de la capacidad de produccién; la produccién interior no
es en verdad un ersaiz de las imporiaciones en el sentido econdmico.
Ademds concebir el reemplazo de las importaciones en el cuadro estd-
tico del mercado existente es un punto de vista demasiado estreche.
La exclusidén pura vy simple de los producios exiranjeros constituyen
una actitud negativa v no es satisfactoric; seria necesario mds bien
esforzarse en ampliar =! mercado interne gracias o una expansién co-
ordinada del ingreso v de la produccién... Se puede concluir que una
politica racional de desarrollo debe reposar sobre bases mds amplias
que la sustitucién pura vy simple de las importaciones. Los efectos di-
ndmicos de la intervencién en el comercio exterior dependen en ltimo

grado de la evolucién de la inversién y de la productvidiad en la
economia interna’.
am———r

1 Tomado de ECAFE, “Role du Commerce extérieur dans la planification du de-

veloppement économique”. E/CN. 1I/DPWP. 8/L3. Agosto de 1363, pp. 17-18.
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Este mismo autor resefna la labor de la CEPAL en la materia que
nos ocupa al sefialar que!; "l CEPAL, aunque destacando el papel
de la sustitucién de importaciones como factor dindmico en el desarrollo
econémico de los valses lalincamericanos, seficld casi desde sus co-
mienzos que esa sustitucién se estaba efectuando de manera improvi-
sada y al impulso de medidas de emergencia, vy puntualizd le nece-
sidad de que se llevora a cabo mediante una politica previsora, apro-
vechando las épocas de relativa abundancia de divisas para realizar
importaciones de bhienes de capital, @ base de un programa bien conce-
bido de desarrollo econdémico, cuyo objetivo fundamental debe ser la
ulilizacién mds racienal de los escasos recursos disponibles para ace-
lerar el desarrollo de pais".

Balogh?® pone también de relieve este problema ol seficlar que a
falta de un planeamiento deliberado v de un estimulo adecuado du-
rante las épocus propicias, el proceso de sustitucidén de importaciones
probablemente tendr& lugar en periodo de crisis, a causa de la falta
de suninisiros externos (a causa de guerras, por ejemplo) o de dificul-
tad de bhalance de pagos vy de {uertes presiones politicas. Serd enton-
ces dificil evitar que aparezcan mdrgenes de utilidad excesivos a raiz
de la explotacién del nuevo monopolio. No es improbable que el grado
de proteccidn otorgado sea mucho mavor que el necesario meramente
para establecer la nueva estructura de los costos comparativos a través
de uno modificacién adecuada de la relacién entre los costos moneta-
rios vy los precios.

Fl proceso de lomento industrial en México no parecs haber dile-
rido sustancialmente del ocurrido en en el resto de latincamérica, en
aspectos tales como improvisacién de éste, instrumentos empleados pla-
nificacidén de éstos y resultades obtenidos. Si comparamos lo que el

1 Op. cit, p. 80.

2 Véase por ejemplo el Estudio Econémico de América Lalina 1954 E/CN. 12,362
{Rev. 1, publicacién de las Naciones Unidas No. de venia 5511 G. 1, p. 21.
Posteriormente, en ¢l Estudio oconémico de América Lating 1956 (E/CHN.12/427
{Rev. 1, publicacién de las Naciones Unidas, No. de venta. §7.11G.1, pp. 133-
193), presenté la CEPAL un estudio y andlisis detallade de los clectos de la
industrializacién de posiguerra sobre la composicién de las importaciones v la
- vulnerabilidad exierna en América Latina, Dicho estudio fue aclualizado, aun-
que sumariamente, en algunas Caracteristicas del Desarrollo Industrial en el
Pericdo 1950-61, (E/CN.12/602, tercera parte. En su artficulo “El falso dilema
entie desarrollo econdmico y estabilidad monetaria” Bolelin Econémico de Amé-
rica Latina, Vol. VI No. 1 pp. 1-26 el Dr. Ratl Prebisch hace también algunes
comentarios respecto a la improvisacién de la polftica institutiva de importa-
ciones y los limites de economicidad de esa sustitucién.

Thomas Balogh “La polltica econémica y el sistema de precios” Bolotin cconé.

mico para América Lalina, Vol. VI, No. 1. Citado por Santiago Macario Op.,
cit. p. 81. -
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Sr. Salvader Macario! concluye para Latinoamérica con lo ocurrido en
el caso particular de México, veremos que no hay gran diterencia, asi
por ejemplo se presenta a continuacién observaciones de este autor que
son aplicables en gran medida al problema mexicano, por ejemplo;

La importancia atribulda o la sustitucién de importaciones sin con-
siderar los limites mds alld de los cudles, lejos de ser beneficiosa, re-
sulta perjudicial para el desarrollo econdmico del pais, ha tenido su
contrapartida o complemento légico en una politica de industrializacion
a cualquier costo, basada en la creencia de que industrializacién y
desarrollo econémico son necesariamente sinénimos y de que toda nue-
va industriq, como significa una adicién neta al produclo nacional,
es de por sf deseable y beneliciosa. Puede afirmarse que la industria-
lizacién es « menudo el medio mds efectivo v a veces casi el Gnico
de crecer particularmente cuando ya no se presenta la alternativa de
seguir creciendo desde fuerq, al impulso de las exportaciones y que,
dentro de lfmites basante amplios, cualquier aumento en la produccién
industrial representa una adicién neta al producto total. Sin embargo, no
puede ni debe ignorarse que ello sélo es verdad en la medida en que
la expansidn industricd resulie en una utilizacion més intensa y eficiente
de los recursos disponibles, pero no cuando la industria se desarrolla
a expensas de otras actividades mds productivas, o cuando se estar
blece una nuevea industric en detrimento de ofras mdés elicientes. En
estos casos, en efecto, la mayor industrializacién significa merma de
productividad y una disminucién en vez de un aumento en el producto
total. Y sigue diciendo este autor “esta clase de vroteccionismo {(ex-
cesivo e indiscriminado) pareceria indicar que el Unico o principal ob-
jetivo perseguido en esos paises con la industriclizacién es loarar la
autarquia. puessélo en ese caso serici admisible cualquier industria,
que sustituya importaciones pasando o un plano secundario las consi-
deraciones econémicas. Entre las consecuencias que ese tipo de pro-
teccionismo ha tenido sobre la estructura indusirial de los paises lati-
noamericanos, cabe mencionar en primer término el estimulo que la
proteccién indiscriminada ha dado al desarrollo de industrias inefi-
cientes o de otras que tendrian una vrioridad muy baja en un progra-
ma racional de desarrollo econémico. En electo come las considerc-
ciones de coslo tienen poca importancia cuando es posible elevar los
precios, la proteccién indiscriminada no induce o los empresarios a se-

leccionar las actividades mds convenienitss o deseables desde el punto
de vista econdmico”.

Y sigue diciendo mds atn, unc de los principios bdsicos de la
politica proteccionista seguida en los palses latinoamericanos es que
mientros menos eficientes sea una industia —es decir, mieniras me-

1 Op. cit. pdg. 81.
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nos capaz sea de resistir la competencia externa—, mds proteccién me-
rece. Lo que se ha protegido ast ha sido en gran medida la ineficien-
cig, v ello ha provocado en esos paises el desarrollo de numerosas
industrias de invernadero, pues sélo han podido subsistir gracias ol
amparo de una proleccidén extrema y hasta total contra los rigores de
la competencia exterior.

Dada la escasez relativa de recursos —mucho mds pronunciada
por lo menos respecto a! capital, en los paises en vias de desarrollo
que en los desarrollados— el establecimiento de indusirias ineficientes
o de muv secundaria prioridad suele privar de recursos a otras acti-
vidades mds eficientes o de mayor pricridad, las que en consecuencia
se ven imposibilitadas de establecerse o desarrollarse. En otros casos
el electo de establecer producciones ineficientes es volver relativamen-
te ineficientes ofras actividades, al obligarlas a utilizar materias pri-
mas o productos intermedios obtenidos a muy alto costo, o de calida-
des y especilicaciones inadecuadas.

La proteccién excesiva en favor de industrias que no la necesitan,
o que la necesitan en grado mucho menor, tiene un electo muy adver-
so sobre la productividad de ésta, al privarles del estimulo que podria
significar la competencia efecliva o potencial de productores extranje-
TOS.

Este electo ha sido contrarrestado en algunos casos, al menos en
parte, gracias al desarrollo de la competencia interna, cuondo el mer-
cado nacional es bastante amplio para permitir que esa competencia
sea electiva. En muchos otros casos, sobre toedo cuando el mercado
interno es relativamente reducido, concentrar la produccién en unas
pecas firmas da a ésias una situacién de monopolio u oligopolio, lo
que les permite aprovechar en buena medida el margen de proteccidén
de que gozan para vender a precios elevados y despreocuparse de
preducir eficientemente.

Esia situacidén se ve agravada por la excesiva diversificacién a que
ha llevado en muchos casos la proteccién indiscriminada y la franca
orientaciéon autdrquica que tuvo a menudo la politica de sustitucidn
de importaciones v de industrializacién. Le diversilicacién no sélo al-
canza a la gama de industrias, sino también dentre de numerosas in-
dustrias consiceradas individualmente, en especial las productoras de
bienes de consumeo. Esta lalta de especializacién aumenta sustancial-
mente los costos de produccién e impide aprovechar debidamente las
ventajas en costos comparatives que podrian tener las industrias la-
tinoamericanas asi como los benelicios que derivarian del intercam-
bio bosado en una divisién del trabagjo mds amplia y racional”, El
ensanchamiento demasiade rdpide vy prematuro de la gama industrial
—itanto mds rdpido y premaluro cuanto mds insuficiente ha sido la
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capacidad para importar, pues en esas circunstancias se da mayor
urgencia al desarrollo de nuevas industrias sustitutivas de importacio-
nes —ha llevade a establecer indusirias de tecnologia relativamente
compleja (por ejemplo, las productoras de bienes de consumo dura-
deros). Para e} establecimiento de dichas industrias con frecuencia no
se disponia de las condiciones necesarias —un mercado suficientemen-
te amplio una infraestructura adecuada, ete—a fin de que las mismas
pudieran alcanzar una dimensién econdmica apropiada y gozar de su-

ficientes economias externas. Hasta aqui las observaciones del Sr.
Santiago Macario.

La absorcién de mano de obra por parte del sector industric] y en
general de la industria manufacturera en México presenta las siguien-
tes caracteristicas; la tosa de crecimiento en el empleo adicional de
fuerza de trabajo por este secior ha sido la siguiente para los perfo-
dos 1930-1960, 1830-1950 v 1950-1960; 3.6%, 2.9% v 5.0% respectiva-
mente. (Cuadro XXVI).

La composicién vy calidad del personal ocupado ha variado en
forma sustancicl ya aue el nimero de personas que ocupaban catego-
rias de directores propietarios, empleados, obreros ha cambiado deter-
minando porcentajes diferentes con respecio al total devendiendo del
afio de estudio. Asi por ajemplo, en 1928, el 11.69 lo constitufan los
propietarios o socios, el 6.19% lo formaban los empleados de adminis-
tracién v el 82.3% estaba integrado por los obreros. Para 1938 el per-
sona! directivo representaba el 5.3% del persondl total, los empleados
el 8.49% v los cbreros el 86.3%. Para 1960 estos porcentajes eran los
siguientes: para los propietarios (incluyendo [amiliares no remunerc-
dos) el 12.39%. para los empleados el 22.2% v para los obreros el

65.59, {de los cuales un 47.6% estaba constituido por obreros califi-
cades) .

Se nuede observar una clara tendencia a aumentar la ocupacién
de empleados, reflejo de la creciente complicacién administrativa vy de
los procescs industriales, del aumento en la importancia de las rela-
ciones publicas o contactos con el exterior de los empresas, de la
implantacién de sistemas de control crecientes, apoyada v alentada
por otra parte por la existencia de un sector creciente de clase media

abastecedora del indispensable conjunto de “profesonistas libres” pa-
ra desempenar éslos puestos.

En cuanto a la importancia del personal ocupado en actividades
industriales considerando el crecimiento natural de la poblacién y el

incremento de la poblacién econdmicamenie activa se observa el si-
guiente panorama.

¢
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La poblacién ocupada en aclividades industrigles (incluyendo in-
dustrias extractivas, de transformacién, construccién, electricidad, gas,
etc.) ha crecido, como se puede apreciar en el Cuadro XXVI a una tasa
superior en todos los periodos a la de la poblacidn total v a la de la fuer-
za de trabgjo. Aundgue con lasas de crecimiento superiores, el porcen-
tcje que esta poblacidn ha representado del total de la fuerza de tra-
bajo no ha cumbiado sustancialmente ya que se ha movido de un 149%
en 1930 a un 19% en 1960. (Cuadro XXVI). Esta Gltima circunstoncia
explica las tasas aceleradas en el perscnal ocupado en los sectores
de comercio y servicios cen la consiguiente tendencia en el aumento
absoluto vy porcentual de la ocupacién en estos sectores, asimismo ex-
plica cue la poblacidn ocupadc en las actividades primarias (agricul-
turg, ganaderia, silvicullura, caza v pesca) mantenga ain tasas de
crecimiento de 1.8% para el periodo de 1930-1960, de 1.49%, en 1930-
1950 v ain un fortalecimiento de ésta para el periodo de 1950-1960
cen unda tosa de 2.5% en promedio. (Cuadro XXVI).

Es decir que las aclividades industriales han sido incapaces de
absorber los incrementos sucesives de fuerza de trabajo por el creci-
miento de la poblacién asi como de reducir la poblacién ccupada en
lais actividades primarias, con el resultado de mantener una estructura
ccupacional arccica, con sus consiguientes resultados en el nivel de
vide general.

Al analizar la ocupacién en el sector especilico de investigacion
en este frabajo, la Industria de Transformacién o Manufacturera, pode-
mes observar una tasa de incremento en su personal ocupado de 3.2%,
2.3% v 4 8% para los periodos de 1930-1960, 1930-1950 y 1950-1960 res-
pectivamente. (Cuadro XXVI). En cuante a la importancict que su per-
sonal ocupadeo ha tenide en la {uerza de irabajo total, se ap-ecia una
tendencia ol estancamiento va que de 11.5% en 1930 cumenta tras
una licera baja en 1940 a 13.79% en 1960. (Cuadro XXVI). Si conside-
ramos que la Industria Manufacturera es la mds importonte, en cuanto
cl valor agregado generado, de tedo el sector industrial es explicable
dque en este sector haya residido la {alla total del secior industrial para
absorber mano de obra nueval generada por el crecimiento de la po-
blacién v de la de sectores de baja productividad o nivel de ingreso.
Como el resto de las actividades industriales (industrias extractivas,
construccién, electricidad, gas) requieren, por el tipo de actividad vy
por motivos de disefio tecnolégico relacionado con sus procesos produc-
tivos especificos, una cantidad relativamente pequefia de mano de
obra, el rapel de liberar mano de obra de las actividades primarias y
de abscrber la resultante del crecimiento natural de la poblacién, re

1 FEsta falla es imputable en gran medida a una teconologia basada en un uso
intensivo de capital en lugar de mano de obra.
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cae fundamentalmente en la Industria Manufacturera. Ahora bien, una
vez determinado con la ayuda del cuadro estadistico XXVI, que el
porcentaje de la fuerza de trabajo absorbido por la Industria Manufac-
turera se ha montenido constanie en términos relativos y con una
tasa de crecimiento en la ocupacién de ésta de 3.2% para el periodo
1930-1960, tasa ligeramente superior o la del crecimiento de la po-
blacién total y al de la fuerza de trabajo (2.5% para ambas) lo cual
significa que la industriac manufacturera ha side capaz sélo de absor-
ber el crecimiento natural en la fuerza de irabajo manteniendo la
estructura ocupacional intactd, predominando las actividades primarias.

De esta mcnera observamos que la idea {por no decir panacea)
de la importancia de la industrializacién como factor determinante del
desarrollo econémico entendido como mejoramienio en el nivel de vida
de la poblacién ha sido erréneca en muchos sentidos. Es decir, las ven-
tajas potenciales derivadas del desarrollo de la Industria Manulactu-
rera no han fructificado sustancialmente. No significa lo anterior cue
esta industrializacién resulte ociosa o de escasa importancia, sino que
es preciso tener una concepcién clara de los medios de lograr el de-
senvolvimiento econdémico, considerando unc politica general coordina-
da vy deflinida asi como de aplicar criterios racionales, discriminctorios,
selectivos y previos que permitan desarrollar el tipo de industrializa-
cién mdés conveniente para un pals como México.

Como ya se menciond anteriormente, coincidimos en la importan-
cia de la industrializacién, pero es necesario elaborar una politica de
industriclizacién, en funcién de una polifica econdmica generad que
tampoco estd disefada, considerando a su vez, la mds adecuada asig-
nacién de los recursos productivos asi como la dependencia intersecto:
rial.

Es muy significativo por ofra parte, que la poblacién ocupada en
las actividades primarias mantenga en términcs absolutos la mayor
importancia, con el 54.29% del total de la fuerza de trabgjo. Cuadro
XXVI (Con un problema social mayor si consideramos la poblacidén
total).

El popel de la Industria Manufacturera como fuente de generccién
de valor agregado o producto neto ha sido totalmente diferente si con-
sideramos los diversos afios de estudio. En especial no puede dejar
uno de anotar que la importancia de ésia en la generacién de agquél

ha cambiado sustancialmente como puede apreciarse en el Cuadro
KXXVIL

La importancia de las industrias exiractivas, las que caracterizaron

el desarrollo industrial de México por siglos, ha ido desvaneciéndose
por la répida expansién de la Industric Manufacturera, del fuerte im-
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pulso del sector de energia eléclrica reflejo de un gran proceso de
inversién en la “infraesiructura nacional”, por el desenvolvimien-
to del sector de consiruccién y en general por el persistente decai-
miento del mercado internacional para los productos primarics por la
inoperancia a nivel internacional del principio de la djvisién del trabaje.

Los loctores anteriores determinaron que la importancia de la
mineria en la generacién del valer agregado industrial, haya decaido
drasticamente pues con una ponderacién dentro de éste de 38.69% en
1929 fue decayendo sostenidamente a 22.09% en 1939, a 10.0% en 1350
para terminar en 1960 con sélo un 6.79%,. (Cuadro XXVII).

La importancia de la industria petrolera ha ido aumentando len-
iamente en términos de valor agregado aportado al producto indus-
trial total registrando los siguientes ponderaciones para los afios de
1929, 1939, 1950 y 1960 respectivamente; 7.9%, 6.9%, 9.1% vy 9.5% del
total del producto industrial obtenido. (Cuadro XXVII). Sin embargo el
criterio de valor agregado generado no se puede considerar como el
mds significativo para determinar la importancia de esta actividad, ya
que esie sector industrial representa un legro politico nacional y un

sector estratégico dentro de las condiciones indispensables para lograr
un desarrollo econémico.

En resumen el sector mds importante en la generacién de] producio
indusirial ha sido principalmente el de la Industria Manulacturera,
habiendo estado consolidando ininterrumpidamente esta posicién hasta

representar en el afio de 1960, el valor cgregado por ésta, el 69.6%
de aquél. (Cuadro XXVII).

Por otra parte en este mismo Cuadro XXVII se aprecia que el con-
junio del sector industrial a pesar de su creciente importancia sélo
ha mejorado su participacién en el products nacional en forma un tanto
lenta ya que en términos generales ésta se ha mantenido alre-

dedor de un 30%, cbservdndcse un asenso de 24.79% en 1929 a un
33.19% en 1960.

Asimismo la imporiancia de sectores tales como comercio y servi-
cios ha crecido de lo siguiente forma para 1939, el 329! (comercio
23.7% v servicios privades y profesionales 8.3%) representaba su apor-
tacién al producto territorial. Para 1950 esios mismos rubros ya repre-
sentaban el 38 3% (20.9% el sector comercio y 7.49, el sector servicios
privados vy profesionales) del mismo producto territorial. Segin las es-
timaciones del Banco de México? en 1950 y en 1960 el sector Comercio

1 Comisién Mixta Op. cit, Cuadro 3 pp. 15.16.

2 Informe sobre la revisién preliminar... “Op. cil, cuadro | ftilulado Producto
Nacional Bruto de México.
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representd respectivamente un 26.2% vy un 2589, del producto interno
bruto, para el sector de servicios no se dispone de este dato va que
en esta estimacién se encuentra englobada en “oiras actividades”.

Probablemente vy sin temor a equivocarse porece ser que conside-
rendo los censos econdmicos del afio de 1960 la importancia de estos
sectores sea un poco mayor. La importancia de estas actividades en
especial del comercio envueclve serios problemas de ocupacién distra-
zada con niveles de ingreso de subsisiencia en especial dentro del
sector atrasado del comercio y no deja uno de considerar que buena
parte de la poblacién ocupada en este sector representa acuel con-

junto de fuerza de trabajo provenientes de las aclividades primarias
no obsorbidas por actividades industricles.

Como reflejo de los cambios estructurales ocurridos en la partici-
pacidén de las diferentes ramas industriales en la aportacién del pro-
ducto neto manufacturero, y a pesar de una alta densidad de capital
por persona ocupada, se observa un proceso de desplazamiento de
personas ocupadas, de las actividades industridles tradicionales pro-
ductoras de bienes de consumo a las de bienes de produccién, En el
Cuadro XXiV "Cambios estructurales en la Industric Manufacturera”
observamos que la importancia del nimero de personas ocupadas en
las industrias de bienes de preduccién se ha desplazado de 1929 « 1960
de 12.59%, a 37.9%, registrando una tendencia sostenida ya gue pard
1939 y 1950 estos porcentajes {ueron respectivamente de 16.3% v 26.5%.

Estos desplazamientos Hevan implicito el mejoramiento en una
serie de factores muy importantes como son: la circunstancia de una
mejor capaciiocién del personal ocupado, una mejoria cudlitaliva en
el conjunto de habilidades v desireza de los obreros y directores ya
que el cardcter de esias empresas requiere de un conunto de conoci-
mientos v un nivel de conocimienios ccumulados cuclitotivamente di-

ferentes en gran medida de los requeridos en los industrias tradicio-
nales.

Esta altima afirmacién encuentra pleno respaldo si observamos el
grado de mecanizacién de les dilerentes tipos de industrias. Si toma-
mos como indicador de este grado de mecanizacidn el consumo de ener-
gla eléctrica, cbservamos con la ayuda del citado Cuadro XXIV que a
pesar de que en el afio de 1929 el consumo total de energia eléctrica
de las industrias de bienes de produccién representaba ya un alto
porceniaje del total {40.5%), lue aumentande heasta Hegar a 43.5% v
a un 6569, en 1950 v 1860 respectivamente. Al ohservar la tendencia
en el consumo de energia elécirica por persona ocupada en el Cuadro
XXV "Grade de Mecanizacién de la Industrica Manufacturera” se
aprecia por otra parte que el proceso de meccmizacidén creciente se
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observa también en las indusirias producioras de bienes de consumo
tanto en términos absolutos como relativos. El nGmero de kilowatts-
hora por persona ccupada en éstas ha registrado un ritmo de ascenso
notorio moviéndose de 468 kwh por persona a 1,464 kwh, 2,014 kwh v «
2,998 kwh en los afos de 1928, 1939, 1950 y 1960 respectivamente, lo
que significa un ritmo de crecimiento a tasas de 7.2%, y 6.29% para
los perfodos 1929-1950 y 1929-1960 comparadas por otra parte con 2.8%
y 4.5% en los mismos periodos para la serie de industrias producto-
ras de bienes de produccién. La diferencia en estas tasas se debe en
buena parte a los dilerentes niveles absolutos considerados en el ex-
tremo inferior del pericdo, va que, en la de bienes de consumo, los ni-
veles son de magnitud relctivamente limitada,

Para el periodo 1350-1960 se observan tasas contrastantes en el gra-
do de mecanizacién en cada uno de estos dos sectores industriales,
siendo de 4.19% para el de bienes de consumo y de 8.29% para el de bie-
nes de inversiéon. Este ritmo diferente es sintoma inequivoco del esto-
do particular del desarrollo industrial en este periodo, en el que la
expansién potencial de ésle dependia (y atn depende) de la integra-
cién del sector industrial v del desarrollo de las industrias productoras
de los materiales intermedios requeridos no sélo por la propia indus-
triac manulfacturera sino por la indusiria en conjunto y por el sistema
econémice en general. La tendencia a inducir el desarrollo industrial
en esta direccién obedece a la necesidad de, por una parte, proseguir
el desarrollo industrial, (v por otra parte de la circunstancia de que la
politica de sustitucidén de jmportanciones habla ya evolucionado en
tal forma que una vez sustituidos los renglones de abastecimiento
externo de productos alimenticios y de uso perecedero, era necesario
alenlar aquelles industrias que harian posible abastecer la demanda
creciente de materias primas; parte de la cual se redlizaba desde el
exlerior, necesarias para la supervivencia de las indusirias nacientes
originadas por la politica de sustitucién de productos del extranjero.

En términcs relativos el conjunto de industriocs productoras de
bienes de consumo o tradicionales tienen un grado de mecanizacidn
que podriomos considerar aproximadamente del orden de un 36.9% en
1960 con respecto al de indusirias productoras de bienes de produc-
cidn, circunstancia explicable ol considerar las deferencias estructura
les, suslanciales y tajantes en los procesos productivos, grado de ela-
boracién de los producto y de las materias primas y en el tipo de
bienes producidos en cada sector.

Deciamos que esta mejora en el proceso de meccanizacién de las
industrias tradicionales, en términos relativos, también ha mejorado
por que en los afios precentes a 1960, presentaba una mecanizacidén
y capitalizacién con respecto al sector de bienes de produccién relati-
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vamente menor (considerando el consumo relativo de energia eléctrica
por persona ocupada) siendo para 1929 de alrededor de un 22%,.

En términos generales 2l mejoramiento en el grado de capitaliza-
cién en la Industria Manufaclurera total ha registrado, considerando co-
mo indicodor de ésta el consumo de energia elécirica por persong,
una tasa de crecimiente de 6.4% para el perfodo 1929-1950, de 6.7%
para 1929-1860 y de 7.3% durante los diez afos anteriores o 1960.

El incremento del grado de canitalizecién plantea importantes
cuestiones que se mencionan sélamente. ¢Se ha seguido un criterio en
el proceso de incrementar el grado de capitalizacién? ¢Este proceso
de aumento en la mecanizacién de las actividades industriales ha
respondido a concepciones de la técnica mds apropiada a las condi-
ciones particulares del desenvolvimiznto econdmico e industrial? ¢En
qué medida este incremento de la capitalizacién se he traducido en
un desperdicio de recursos originado por el desaprovechamiento de
la capacidad productiva industrial instalada? ¢Cudl ha sido, en todo
caso, el electo sobre el nivel de ingreso del personal dedicado a acti-
vidades indusiriales, su repercusion en el nivel de vida general, su in-
fluencia en la estructura industrial, de este procese de ccrecentamien-
to en el grado de capitalizacién? ¢En todo caso en que medida este
proceso ha contribuido ¢ cambicar, la dependencia del sector externo?

Por ofra parte, ¢en qué medida esta mayor capitalizacién ha sido
un factor positivo en el aumento de la productividad industrial gene-
ral, v del cavital en particular? Lo complejidad de estos problemas
determina que sélo se comenten en forma muy hreve. Por una parie
la afirmacién hecha unas lineas antes de que conjuntamente al despla-
zamiento de mano de obra del sector manufacturero industrial tradi-
cional al dindmico o productor de bienes de vpreduccidn implica un
nivel de preparacién y de un mayer perleccionamiento en las
habilidades del personal ha sido puesta en duda por investigaciones re-
cientes! que demuestian, utilizando como instrumentio de andlisis la
funcién preduccidén, que para el perfodo 1850-1960 se registré una
pérdida de aproximadamente 30,610 millones de pesos enn cl Producto
Nacional Bruto debido a lo cue llaman "deterioro en ¢l cambio tecno-
16gico”. Denotando por “cambio tecnoldégico” el conjunio de todos
aquéllos elementos que no constituyendo productividad fisica de los fac-
tores, influyen en el producto generado. Tales son, por ejemplo, el adies
tramiento técnico, el mejoramiento de sistemas vy métodos, la investiga-
cién cientifica, etc., factores en suma, que dependen sustancialmente

1 Estudio del Centro de Estudios Educatives A. C. titulado “Estimacién del Coam-
bio Tecnolégico en la Productividad de la Economia Mexicana durante el
perfodo 1950-1960“. México, D. F. 1964.
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del mejoramiento de las habilidades humanas. Expresan, en otras pa-
labras que por el estancamiento o deterioro en el nivel educative se
han perdido ingresos potenciales.

La existencia de proyectos para el mejoramiento del nivel téc-
nico de los obreros denota vy hace evidente que realmente el nivel
educativo de la fuerza de trabdjo es tedavia insuficiente. Sin embargo,
es necesario hacer nolar que éste nivel educativo insuficiente no es
privativo de los asalariados, originado por la influencia de las condi-
ciones de completo ciraso el medio del cual provienen, es decir de
las actividades primarias, sinc también de los empresarios manifes-
tado par la carencia de una tradicién empresarial y por una falta de
iniciativa, por cestumbres daninas al preceso de acumulacién continuo

v por la folta muchas veces de una actitud agresiva en la promoecién
de nuevas empresacs.

Si bien es cierto que mediante organismos oficiales de promocién
industrial como la Nacional Financiera se ha contribuido a subsanar
eslas deficiencias en buena medida, el campo es ian basto que un sec-

tor por si sélo es incapaz de allanar los problemas implicitos en juego
tan complejos.

A resar de que no existen a la fecha estudios que evalten cien-
tificamente, al mencs razoncblemente, el fendémeno de la utilizacién
de la capacidad productiva instalada, se concide en que en la Industria
Manufacturera, el grado de aprovechamiento de ésia, fluctia a niveles
en ocasiones bastante hajos. Por ejemplo considerando el mercado
actual v atn el potencial para automotores es evidente que las
plantas ensambladoras que estén reclizando el proyecto oficial de “in-
tegracidn de la industria automotriz”’ son en nimero. una cantidad
tal que, considerando un mercado cnual de 100,000 vehiculos nuevos,
su escala de produccién, en promedio, fluctucrd de niveles muy bajos,
cerca de 12,500 unidades anuales. Lo que significa que la obtencién
de economias de escala vy avrovechamiento de sus instalaciones no
dejat de ser sino una meta dificil de alcanzar, Se puede uno pregun-
tar ¢Cémo es que entonces estas empresas operan?, bueno pues ope-
ran fundamentalmente gracias a aue estas plantas representan en ul-
fime término una ampliacién de la 2scala de produccidn; vero de los
establecimientos matrices, aunado «a una poliiica protecionista na-
cional con subsidios via no sbéle exehcién de impuestos sino « través
de apoyo por elevacién de precios.

El simple crecimiento cuantitativo en el ntimero de empresas in-
dustriales o en el volumen de produccién industrial neta no significa
en realidad el mejor aprovechamiento de los recursos productivos exis-
tentes ni la meta mds salisfactoria de este sector. La influencia de las
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decisiones sobre el tamafo y la intensidad en el empleo relativo de los
factores productivos asi como la localizacién de las plantas industria-

les es vital para su propio desarrollo, asi como para su grado com-
petitivo.

En este puntc es menester hacer énfasis en un problema relacio-
nado con las decisiones para emplear en forma sustitutiiva capital y
mano de obra. En algunos casos no hay disyuntiva posible en estas
decisiones esto es cuando el propio diseho tecnoldgico de los procesos
productivos, determina la combinacién de factores a emplear. Sin em-
bargo, en México en el proceso de instalacién de nuevas plantas in-
dustriales no se ha actuado de acuerdo a un criterio diferencial rela-

tivo a las necesidades especificos de mano de obra vy capital en las
diversas actividades industriales.

El crilerio econémico teérico aplicable a esta seleccién considera
que salvo preporciones tecnolégicas yva eslablecidas, el costo relativo
de los factores preductivos determina e indica la combinacién de los
factores a emplear més conveniente.

Sin embargo existe un concenso general para usar mds canital que
mano de obra. Este proceso lo justifican en términos de correlacionar
el empleo de mds capital por mano de obra con las ventdjas de la

produccién mesiva y con los supuestos costos kajos resultantes de
ésta.

La realidad objetiva ne ha comprobado esta hipdtesis como lo
demuestra el grado poco compelitivo de los precios de los productos in-
dustriales nacionales a nivel internacional manifestade en forma evi-
dente por la existencia de fuertes aranceles y gravdmenes protectores.

Por otra parte en numerosas ocasiones el mayor grado de capi-
talizacién se tfraduce en un bajo aprovechamiento de las instalaciones
industriales como resultado de las estrechez del mercado interno rele-

cionada con el crecimiento desproporcionado de los secteres y con el
nivel del ingreso medio.

En la politica de fomento industrial gubernamental, aparte de no
existir coordinacién entre el conjunto de medidas e instrumentos lega-
les empleados, no se hace ninguna salvedad ni se establece criterio
alguno para seleccicnar vy apoyar la correcta utilizacién de los factores
preductivos. Mds atin, quizds en forma inconciente ha fomentado pre-
ferentemente el uso de capital fijo, por medio de las exenciones tributa-

vias indiseriminadas del impuesto o la importacién de maquinaria y
equipo.
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La politica indusirial gubernamental est& constituida por los mds
diversos expedientes tendientes a fomentar el desenvolvimiento indus-
trial. A nivel estatal v federal es tradicional el uso de exenciones fis-
cales, representadas por las otorgadas al amparo de la Ley de Indus-
triacs Nuevas y Necesarias, en los impuestos sobre la renta, ingresos
merccntiles e importacién. También son representativos de esta poli-
tica el apoyo crediticio « través de la Nacional Financiera, S. A., con
su imporiante pelitica de promocién, y del Banco Central del Pals, asi
como la politica de libre importacién de materias primas. Todo este
proceso garantizado por fuertes gravédmenes arancelarios traducidos en
la formacién y existencic de un mercado interno ‘cautivo’.

Con base en la identidad undnimemente aceptada entre desarrollo
indusirial y desarrollo econémico, la politica gubernamental ha tratado
por todos los medios de aumentar, en forma directa o indirecta, la ren-
tabilidad en el sector indusirial, con el objeto de trasladar recursos de
las demds actividades a este sector. Esta realidad ha dado base al
andlisis de la teoria de los chogues enire sectores!, la cual considera
que la préctica de esta politica no siempre cumple su cometido princi-
pal de trasladar los recursos al sector industrial, sino que éstos se des-
vion del sector de actividades primarias al de comercio y servicios, de-
terminando una estructura en el aparato productive desproporcionada
y limitativa para el desarrollo econémico.

La inoperancia a nivel internacional de la divisién del trabgjo, en
la cual los paises de las zonas cdlidas son productores de materiales
primarios v los de zonas templadas de productos industricles o manu-
facturados, es evidente, Muesira de esta inoperancia es la tendencia
persistente en el deterioro de la relacidn de precios del intercambio
comercial motivada por la influencia de {actores tecnoldgicos que de-
terminan una suslitucién en el empleo de productos naturales por
sintéticos Yy por un mejor aprovechamiento de las materias primas. Las
bajas elasticidades precio e ingreso para la demanda de los produc-
tos primarios y la influencia de la ley de Engel, manifestada por una
baja en proporcién en el consumo de alimenios a medida o en pro-
porcién al cumento del ingreso personal completan el panorama,

Analizando esta situacién no podemos concluir en forma diferente
a los economistas vy tedricos, en el sentido de buscar en la industriali-
zacién el camino para salir del sub-desarrollo. En lo que no coincidi-
mos es en los métodos empleados en el loaro de este desarrollo in-
dustrial. No podemos acepiar lg falta de criterios diferenciales en el
caso de la politica de sustitucién de importaciones, en los requisitos

1 Marco Mamalakis, “La teoria de los choques entre sectores”. El Trimesire Eco.
némico. Vol XXII (2) No. 130. P4g. 187.

84



seudoecondmicos en la aplicacién de las leyes y reglamentos de fo-
mento industrial, en la prelerencia al sector industrial en detrimento
de otros. en la falta de seleccién de actividades industriales a fomentar.

Por ejemplo, no aceptamos la {falict de criterios econdmicos en la se-
leccién de los ramas industriales en las cuales es necesario “invertir”.
En pleno 1965 se procedié simplemente o enumerar 500 productos in-
dustriales, que evideniemente se escogieron con base en los importados,
utilizando simplemente las estadisticas sobte su volumen y valor pre-
sentadas en los Anucrios. Estadisticos del Comercio Exterior sin hacer
mayores consideraciones sobre su jerarquia considerando el tipo, mag-
nitud, produccién redl, capacidad instalada vy aprovechada de las in-
dustrias existentes. Es decir algunos de los productos considerados en
las listas de los 500" requieren un mencr monto de inversién porgue
ya existen determinadas industrias que las pueden proveer de materias
primas o por gue existe yva capacidad instalada para su produccién
lo cual significaria en pocas palabras lograr un grado de integracidn
mayor. cqumento en la copacidad instalada aprovechada vy un electo
multivlicador en las actividades conexas mientras que la szleccién de
muchos de éstos significard el emnleo de canlidades snstanciales de
recursos no sélo en su instalacion porticular sino en gastes en impor-
tacién de materias primas exiranieras, desperdiciando los electos mul-
tiplicadores en los industrics existentes.

En términos generales se sugiere aprovechar cualquier instrumen-
to por limitado que parezca para racionalizar las actividades indus-
triales, en el sentido de hacer congruente la capacidad instalada con

la amplitud en la demanda. electiva, congruente con un mejoramiento
en ¢l nivel de vida general.

La implantacién de criterios econémicos en el lomento del secior
industrial v de una politica econémica definida racionalmente para el
conjunto del sistema econdmico son condicionss indispensables parc
el logro del desarrollo econdmico. Esta no puede concretarse o {fomen-
tar las actividades industriales en forma exclusiva, también debe con-
siderar claramente las relaciones de éstas con las actividades primarias
no sélo en cuanto a la absorcién de manc de obra y abastecimiento
de mcierias primas sino también en cuanto al crecimiento acelerado en
ellas. El desarrollo del sector agropecuario significa inobjetablemente
la base del incremento sostenido del cenjunto del sistema productivo
v en especial del Sector Manulacturero,

Los criterios econdmicos mencionados, en Ullimo andlisis tienen
como finclidad ajustar los de rentabilidad empleados por los empre-
sarios privados en sus previsiones y los sociales derivados de una po-
litica de desarrollo econdmico general. Es decir, tienen como finalidad
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lat armonizacién en los métedos para el logro de las metas de la indus-
trializacién, por una parte obtener las utilidades de los empresarios
y por la ofra e. alcanzar el incremento en el nivel de vida general.

La razén de esta coordinacién tiene su origen en la discrepancia,
en ocasiones muy frecuente, enire las {inalidades de un sector y las
del conjunto del sistema econdmico. Asi el empresario en la bisqueda
de las utilidades consideradas por el suficientes, se ve presionado, mal
informado y situado en un marco muy estrecho con influencias parg él
desconocidas que lo conducen por ejemplo a no seleccionar la mds

adecuada proporcién en los factores empleados o la dptima escala de
produccién.

Mucho de la discreponcia existente entre los criterios privades y
los sociales obedece al empleo por parte de los primeros de los pre-
cios corrientes del mercado en el cdlculo de sus previsiones, los cua-
les no son los mds convenientes debide « la influencia de multitud de
factores econdémicos que escapan al empresario tales como, la influen-
cia de los tipos de cambio subvaluados o sobrevaluades, influencia
gubernamental que altera los precios representalivos del nivel de cos-
tos, competencia, scturacién, etc., mediante controles o subsidios.
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CAPITULO 1V

EMPLEO DE FACTORES PRODUCTIVOS EN LA INDUSTRIA
MANUFACTURERA

[

Determinacién del empleo de personal ocupado en la Industria Ma-
nufacturera en el periodo 1929 — 1960

Los datos que se utilizaron fueron los proporcionados por los re-
siimenes generales del primer censo industrial de 1930, (con datos para
1929), tercer censo industrial de 1940, {con datos para 1939), quinto
censo induslrial de 1951 (con datos para 1950) y del séptimo censo
industrial de 1961 (con datos para 1960).

A continuacién se presentan las definiciones y aclaraciones que
los propios censos presentan pora este concepto.

1. Definicién de personal ocupado en 1929.

El primer censo industrial establece que el concepto de personal
ocupado proporciona el niimero de propietarios o socios que dirigen el
establecimiento, el ntimero de empleados de administracién vy el na-
mero de obreros, sea a jornal, destajo o a domicilio. Los totales de
obreros se obtuvieron promediando el nimero de los que trabgjaron
el Gltimo dia hébil de cada una de los meses, dato este 1ltimo pro-
porcionado por los industriales. Respecto al total en el ofio de 1929,
los propietarios o socies representaban el 11.6%, los empleados de
administracién el 6.1% y los obreros el 82.3%.

2. Definicién de personal ccupado en 1939.

El personal ccupado segtun el censo de 1940 comprende cu

a) Directores, se clasilicaron como directores a todas las perso-
nas que tenfan alguna funcién directa en el negocio, cualquiera que
fuera su cardcter, como gerentes, sub-gerentes, administradores gene-
rales, funcionariocs, etc. ya sea que fueran o no propietarios y que es-
tuvieran o no sujetas a sueldo fijo o a percepcién de las utilidades.
Los miembros de los consejos de administracién no fueron considerados
como directores salvo el caso en que dlguno de ellos fungiera dentro

de la empresa con tal categoria. Este grupo constituyé el 5.3% del
personal ocupado total.
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b) Empleados: se considerd como empleado a toda persona que
frabaja deniro del establecimiento industrial en la direccién técnica,
la administracién, la vigilancia, los servicios generales, etc. v que re-
ciba un sueldo fijo ordinaricmente cada semana, quincena o mes v que
contribuya en forma indirecta a la produccién, pero cuya actividad
no puede asignarse directamente a una operacién o a un resultado en
la produccidn, sino que se distribuye o dispersa en todo el proceso
industrial Este rubro representé el 8.49% del total en este ano.

¢) Obreros: se incluyd como obrero a todo trabajador pagado
ordinariamente a jornal dicrio, semanal, etc., o a destajo o a salario
horario, que contribuyé directamente a la preduccién prestando sus
servicics en el interior del establecimienio v cuya actividad general-
mente puede asignorse o una operacidén o a un resultado de una ope-
racién. Constituyd el grueso del personal ocupado con un 86.3% del
total de 1940.

3. Detinicién del personal ocupado en 1950.

De acuerdo al quinto censo indusirial para 1850, el dato de perso-
nal ocupado es el promedio de las personas que trabajaron en el es-
tablecimiento industrial en las semcnas comprendidas del 4 ol 10 de
junio de 1950 v en la limitada por el 17 al 23 de diciembre de ese mis-
mo afo, pudiendo haber trabajado como propietarios ,directores, em-
pleados u obreros. El censo no presenta un desglose de ellos.

4. Definicién de personal ocupado en 1960.

El séptime censo industrial para 1960, define de la siguiente mane-
ra al persenal ocupado: Personal ocupado, incluye al personal de plan-
ta y al eventual, se trata del personal ol servicio del establecimiento
industrial el 31 de diciembre de 1960. Incluye a:

a) Empleados: se consideran empleados a aquellos que preston
sus servicios en las olicinas administrativas del establecimiento o em-
presa. Se incluyeron « los propietarios v a los lamilicres de los mis-
mos, cuando estuvieron irabajando en el negocio a cambio de un
sueldo o pago determinado,

b) Obreros: se consideran cobreros a los que realizan un trabajo
predominantemente manual y ligado con la operacién del activo tan-
gible (maquinaria, equipe v herramienta). Obreros calificados son agque-
llos que, a través de una capacitacén tedrica o una experiencia muy
amplia con capaces de redlizar una tarea compleja v especializada
Yy cuvos servicios se coniralan precisamente por esa circunstancia.

e) Otros: se incluye ademds de los propietarios y firabajadores
familiares no remunerados, « toda persona que desempend labores sin
ninguna retribucién (por ejemplo: aprendices, meritorios, etc.)
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La composicidén en el afo de 1960 del personal ocupado era la
siguiente: Los empleados representaban un 22.2% del total los obreros
un 65.5%. de los cuales los calificades constitulan un 47.6% v los no
calificados el 52.4% (porceniajes basados en los datos para los esta-
blecimientos mayores, ya que no se presentd el desglose para el to-
tal general de la industria), y el renglén otros el restante 12.3%.

Los llamados mayores (es decir establecimientos con 6 y mds
personas ocupadas remuneradas) absorben en 1960, el 80.7% del total
del personal ocupado, el 93% del total de obreros, el 879 del total de
empleados y sélo un 5.4% del total del renglén otros, es decir del
personal ocupado no remunerado. En el cuadro XXIX se presenta el
personal ocupado total, de acuerdo o las anteriores deliniciones, en la
Industriac Manufacturera total v por ramas industriales, asi como su
indice simple con base en el aho de 1960.

Como reflejo de la crisis econdémica de los afios treintas, la pobla-
cién ocupada en actividades industriales en 1939 presente datos abso-
lutos menores que en 1929 (atin lomando como base las datos del cen-
so de poblacién). Ademds como resullado de la definicidén del censo
para 1939 de unidad censdl, las ramas en este afo donde es importante
la produccién de las pequenas empresas, del artesanado v de la indus-
tric doméstica, presenion un namero inferior o semejante al relativo

del ano de 1926.

Por ofra parte a pesar de que el censo para 1960, no hace distin-
cién del tamahno, es decir que tedricamente censd « todos los estable-
cimientos, se observa que principalmente en las ramas industriales 1,
2, 3, 4, 7 el dato de personal ocupado refleja en forma inequivoca que
el censo no captd a la industria artesanal, a la pequefia v a la reali-
zada en los hogares. Lo anterior ruede comprenderse mejor si obser-
vamos que la diferencia en las cifras de personal ocupado, en la in-
dustria de los censos de poblacién e industrial es de 623 627 personas.
Desde luego que esta circunstancia no es privativa de este afio,

Una vez hechas estas observaciones, anotaremos, por otra parte
que en el cdlculo de la productividad es preferible utilizar como unidad
de medida por lo que respecta al {actor trabajo las horas-hombre tra-
bajadas en lugar de el simple ntimero de personas empleadas.

Ahora bien para el afio 1928 el censo presenta un total de horas
trabajadas durante el afio por el total de establecimientos de cada acti-
vidad industricl. En esta estadistica desde luego se estd ya conside-
rando el nimero de dias trabajados asi como las jornadas diarias,
datos que por otra parte no se presentan aisladamente. Se procedié a
estimar por una simple relacidén entre el tolal de horas trabgjadas v el
nimero de establecimientos, el promedio de horas trabajadas por és-
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tos. Por otra parte los censcs para 1939 y 1950 presenton el ntmero de
horas trabajadas en promedio por los eslablecimientos, estadistica que
no fue tabulada en el censo industrial para 1960,

Partiendo del supuesto de que todo el personal ccupado trabaja el
mismo tiempo se estimé el nimero total anual de horas-hombre traba-
jadas en cada actividad industrial, mediante la multiplicacién del nd-

mero de su personal ocupade total por el promedic anual de horas
rabcjadas por los eslablecimientos.

El total de cada rama industrial se obtuvoe mediante la suma del
monto global de las horas-hombre trabajadas ror el conjunto de clases
industriales que la integran. En el cuadro XXX se presentan tanto los
nimeros absolutos como los relatives para los anos disponibles, 1929,

1939 y 1950.

Se tomd como base el ano de 1950 en la elaboracién del indice
debido a que como se menciond el resumen general del censo indus-
trial para 1960 no presenia estadisticas de tiempo trabajado en horas,
a pecsar de que el cuestionario censal lo inclufct en su pregunta niime-
ro 58 junto con la de jornadas-obrero irabajadas (pregunta nmero 59)
v la de dias trabojados (pregunta ndmero 57). El niimero de dios tra-
bajados por los establecimientos {ue el tnico dato publicado, pero dado
que su significado es basiemte reducido no fue posible utilizarlo satis-

factoriamente como adecuada alternativa ol date del ndmero de per-
senas ocupadas.

Es cierto, por olra parte que la Direccién General de Estadistica
ha estado realizando desde el afio 1939 una encuesta en los principales
distritos industriales del tiempo trabcajado v de los salarios industriales
en unc semang del mes de octubre. Los distritos industriales que com-
prende son Distrito Federal, Monterrey, N, L., Guaddijarq, Jal., Puebla,
Pue., Torreén Coah., Orizaba, Ver. y Atlixco, Pue, Estas investigacio-
nes son muestrecs de establecimientos industriales imporiantes en cuon-
to a su valor de la produccién, nimero de ohreros ocupados vy monto

de sus inversiones de 28 clases industridles de la Indusiria Manufactu-
rera.

En principio se procedié a no utilizar los resultados de estas en-
cuestas, con el objeto de no afadir toda una serie de supuestos adi-

cionales ceerca de representatividad cobertura, niimero de semanas tra-
bajadas, etc.

I Determinacién del empleo de activos fijos en la Industria Manufac-
turera durante el periodo de 1929 — 1560
1. Comentario general

El primer paso consistidé en la evaluacién del monto del capital in-
vertido existente. El método tradicional para calcular una serie esta-
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distica de este concepto consiste a grandes rasgos, en determinar pa-
ra un ano dado {aquel en el cual la disponibilidad de censos econé-
micos y en general, de estadisticas razonables sea lo suficientemente
amplia) el monto de capital invertido en un sector o en el conjunto del
sistema econdmico y continuarla, para los afios sucesivos, medionte
un proceso de acumulacién de la inversién neta a precios constantes.

Este método implica establecer supuestos de representativided vy
suficiencia de la mencionada serie de inversién, ademds de las hipé-
tesis indispenscables referentes al monto de la depreciacién y al pe-
rfedo en el cual la inversién empieza a fructificar, es decir cuando em-
pieza a producir bienes y servicios.

Desde luego que las deliniciones empleadas para el capital inver-
tido difieren en cada estudio, todas ellas como alternativas aproximadas
al concepto teérico, como resultado no sélo de la disponibilidad de es
tadisticas sino también de la amplitud y del objeio del estudio.

El método empleado, en la estimacién del monto del capital inver-
tido en la industria manufacturera, en este trabgjo tiene las siguientes
caracteristicas:

a) Los censos industriales constituyeron la fuente estadistica.
b} Incluye terrenos, activo fijo depreciable y existencias

c¢) Determina un monto de capital invertido en cada afio de es-
tudio en forma independiente.

Por ofra parte implica varios supuestos, entre ellos:
a) Atendibilidad de los datos censales

b) Que los valores asignados a cada uno de los rubros es un
valor comerciol que refleje los movimientos en sus precios, tanto por la
innovacién tecnolégica como por el use v el deterioro de los mismos.

¢) Que estos sean valores netos de depreciacién.

El método v los supuestos que lo mantienen podrdn comprenderse
mejor si se toma en cuenta lo siguiente: No existen estudios que ha-
yan abordado el problema poara un periodo largo vy ademds con un
desglose por sectores econdmicos!.

1 Existen dos estudios que han cuantificado la riqueza nccional, uno de ellos

es ¢l reulizade por el Ing. Emilio Alanis Patifio para 1929 vy 1939, titulado
"La Riqueza de México” publicado en el volumen X No. 37 pdg. 97 de El
Trimestre Econdémico: ¥ el otro fue la cuantificacién realizada para el periodo
1945-1955 por la Comisién Econdmica para América Lalina en su estudio El de-
sequilibrio externo. El Caso do México.
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Si bien es clerto que se dispone de series estadisticas de importa-
cién de maquinaria y equipo pana los Gltimos 15 6 20 afios, ésta no es
féeil de clasificar segin su destino por lo menos en unas cuantas ra-
mas indusiriales genéricas. Por otra parte las estadisticas sobre los
restantes rubros de una serie de inversién no estdn disponibles (p. ej.
construcciones, edificaciones, ampliaciones, eic.)

Desde luego que para cada aiio los supuestos establecidos impli-
can una desviacién mayor o menor de la redlidad en grado variable,
sin embargo es necesario anolar que el supuesto adoptado en el inciso
b) anterior es particularmente débil en el ano de 1960. Es vulnerable
debido « que el censo para 1960 captd un porcentaje variable, segin la
actividad, de valor en libros es decir de valor que en ocasiones difiere
sustancialmente de! comercial o del costo de repcsicién, a pesar de
que el censo pedia preferentemente un valor comercial, Circunstancias
similares « o anterior no son privativas de este afio presentédndose tom-
bién en los censos industriales para los otros anios de estudio, por la
dificultad que se presenta en la coordinacién de los criterios contables
de las empresas cen los criterios econdémicos de los investigadores y
economisias en genercl.

Por lo anterior los resuliados deberdn considerarse como un in-
iento, como una aproximaciéon al problema de la cuantificacién del ca-
pital existente, derivados del desglose real de las estadisticas de los
censos asi como del cardcter sectorial de este estudio en el cual se adop-
t6 una definicion particular de capital invertido.

2. Definicién de Capital Invertido

La definicién adoptada es aquella en la cual se incluyen todos los
bienes producidos para su utilizacién en ulteriores procesos de produc-
cién; maouinaria v equipo, {dbricas, otras construcciones y obras, v
las existencias en poder de los productores de malerias primas, ar-
ticulos semiacabados vy acabados. Por olra parte de un afio « ofro
varia ligeramente esta definicién por el distinto desglose, ademds de
incluirse en ésta el rubro de terrenos, el cual por definicién general-
mente no se considera. Asimismo se circunscribe al capital invertido
de las empresas haciendo caso omiso, por dilicultades estadisticas, de
lo que pudiéramos Hamar capital social o infraesiructura, renglén que
ha absorbido parte considerable de la inversién péblica {ederal en los
tltimos decenijos.

Lo anterior demuestra que muchos aspectos del capital invertido
permanecen al margen de su correcta evaluacién.

Con el fin de precisar el alcance v la amplitud de las estimaciones
realizadas en este estudio a continuacién se presenton las definiciones
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adoptadas vy los componentes del capital invertido en cada ano de estu-
dio, en Gltima instoncia dadas por los censos industriales.

a) Detinicién de capital invertido en el ano de 1929

De acuerdo «los dates disponibles en el censo, estd formado por el
valor de; los terrenos, edificios v toda clase de construcciones fijas,
de la maquinaria herramientas, y bienes muebles, los materiales de
todas clases para la fabricacién y combustibles y por los de las existen-
cias de productios elaborados.

b) Definicidn de capital invertido en 1939
El monto del valor total del capital invertido estuvo limitado a los
siguientes rubros, proporcionados por el censo:
i) Terrenos, edificios y construcciones {ijas
ii) Maquinaria herramienta y relacciones
iil) Vehiculos, semovienies, muebles y utiles.

iv) Existencia de: combustibles y lubricantes, materias primas y
productos acabados y en proceso de elaboracion.

Por otra parte el censo establece que los valores asignados a estas
inversiones sean los valores comerciales que se les atribuyé a los bienes

muebles e inmuebles, propios o tomados en arrendamiento, el 31 de
diciembre de 1839

¢) Definicién de capital invertido en 1950
El monto del capital invertide estuvo determinado por:

i) El capital total invertido definido por el censo como la suma
de los capitales fijo y circulante, formado el primero por los valores
comerciales estimados de las propiedades fisicas y el segundo por otros
activos que se emplearon durante el afio de 1950.

ii) Existencias. Ademds del rubro mencionado en el inciso i), se
incluyé el del vdlor de las existencias.

d) Definicién de capital invertido en 1960

El monto del capital invertido en la indusiria manufacturera se de-
termind con les siguientes rubros;

i) Aclivo fijo delinido por el censo como el valor constituido por
las propiedades y ofros bienes materiales e intangibles que representan
la inversién de capital del establecimiento o de la empresa, hecha de
modo continuoc o permanente, con la intencién de continuar en el uso
o posesidn de los bienes.
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Los componentes de este concepto son terrenos con o sin construc-
ciones, edilicios consirucciones e instalaciones fijas, maquinaria, equipo
y herramientq, equipo de transporte y muebles v ofras inversiones.

Se incluyd terrenos con el objeto de guardar comparabilidad con
los anos anteriores, ya que en éstos no fue posible determinar su mag-
nitud. Por ofra parte, de acuerdo con el desglose {acilitado por las es-
tadisticas dispenibles de las empresas mayores, este rubro representd
solo un 3.1% del valor tolal del activo fijo.

Los porcentajes de la importemcia relativa de cada uno de los
rubros del activo fijo se pueden apreciar Unicamente con los datos de
las empresas mayores, ya que las menores no ienfun la obligacién de
desglosar los datos ce su activo fijo.

ii) Existencia de productos acabados, productos en proceso de
elaboracién materias primas y auxiliares, combustibles y lubricantes,
envases v empadues v refacciones. Este rubro forma parte del activo
circulonte pero para lines de una estimacién de la relacién producto
capital se considera junto con el activo fijo sujete a depreciacién para
determinar el monto de capital.

Los datos para este rubro se relieren exclusivamente « las empresas
mayores.

El dato de capital invertido para los talleres auxiliares estd lige-
ramente sobreestimado debido a que incluye no sélo el activo lijo v las
existencias sino también rubros del aclivo circulante que no deberian
de incluirse como el de cartera a carge de clientes renglén tipico de
activo circulante.

3. Estimacidén del capital invertido a precios de 1960

Con base en el supuesto de que el capital invertido en cada afio
de estudio refleja el nivel de sus cotizaciones, se procedié a elaborar
indices de precios especilicos, para dellacionar cada uno de los valo-
res corrienies de los rubros, con base en 1960.

A conlinuacién se presenta el célculo pormencrizado para cada
afio.
a) Capital invertido en 1929 a precios de 1960

i) Terrenos edilicios y construcciones, se utilizé el sub-indice "ma-
teriales de construccién” que a su vez forma parte del de “articulos
de produccién” del {ndice de precios al mayorec en la ciudad de Mé-
xico de la Direccién General de Estadistica de la entonces Secretaria
de la Economia Nacional. Este subindice comprende los siguientes ar-
ticulos: alambre para clave, cemento, fierro comercial, lierro estructu-
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ral v tabique. Originalmente el indice tiene como base el ofic 1928!

y posteriormente 1939. Para los {ines de este trabajo fue reconvertido a
base 1860,

El empleo de un indice de este tipo para deflacionar las magnitu-
des de este rubro implica el supuesto de que es representativo no sdlo
de los movimienios en los precios de los materiales necesarios en la
edificaciéon de construcciones nuevas sino supone también que los
precios de estos materiales son indicadores aproximados de la ten-

dencia en el valor de los edilicios y construcciones existenles en esta
fecha.

il) Maquinaria herramienta y bienes muebles—De las estadisticas
de principales articulos importados, tomadas del Anuario Estadistico
de log Estados Unides Mexicanos de 1930 v de 1939, se seleccionaron
los rubros de maquinaria, equipe v relacciones para elaborar el indice
de precios para este concepto en el lapso 1929-193¢%. Este indice desde
luego se encadend en 1939 ¢ uno con base en 1960.

Es interesante observar que solamente el tipe de cambio se dete-
riord casi tres veces en esle periodo pues de 2.15 pesos mexicanos
por délar en 1929 pasd en 18939 a 5.19 pesos por délar, lo cual relacio-
nado con la importancia de la importacién de maquinaria v equipo,

dard una idea de cual fue la tendencia en el nivel de las cotizaciones
en este rubro.

iti) Existencia de materiales de toda clase y combustibles. Para
deflacionar este rubro se emplearon los indices especilicos, por ramas
industriales, de los precios de materias primas empleadas por la In-
dustria Manulacturera®, Estos indices son los mismos que se emplearon
para dellacionar el insumo fotal.

iv) Existencia de producios elaborados.—Los mismos indices em-
pleados para dellacionar el producto bruto por ramas! se utilizaron
para revaluar este conceplo a los precios de 1960.

b) Capital invertido en 1938 a precios de 1960

i) Terrenos, edificios v construcciones fijas.—Se empled el mismo
subindice de materiales de construccién utilizado en 1929, del indice
de precios al mavoreo en la ciudad de México!.

————_

1 Consultar Cuadro XXXI.
¢ Consullar Cuadro XXXII.
% Ver Cuadro XVI.

4 Consultar Cuadro XV. Pen
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ii) Maquinaria herramientes v relacciones—La Comisién Mixia
Nacional Financiera —Banco Mundial en su estudio El Desarrollo Eco-
némico de México y su capacidad para absorber capitales del extie-
rior! presenta en su cuadro ntmero 139 de la pdgina 416 una serie de
indices de valor y de volumen de la imporiacién de bienes de capital
{rubro formade por el de equipo, mdquinas, aparatos y tiles y por el
de hienes de capital) para el perfodo 1939 — 1950. El indice de valor
se presenta en millones de ddélares por lo que fue convertido a pesos
mexicanos de acuerdo con el tipo oficial de cambio. Una vez ajustado
se recalculd con base 1950* para encadenarlo posteriormente al indice
base 1960, Por ofra parte el indice de volumen corresponde a su vez

a los datos elaberados por la Comisién Ecendémica para América La-
tina.

El Indice de precios se obtuvo entonces de una manera implicita
al dividir el indice de valor (con las modificaciones en el tipo de cambio
vya considerado) por el indice de cantidad. Este indice de precios es
bastante semeiante al que resulla de considerar el movimienio de los
precios en la produccién de maquinaria v equipo de Estades Unidoes

de Norteamérica, que reporia el Departamento de Trabajo, consideran-
do también las modificaciones en el tipo de cambio.

i1} Vehiculos, semovientes, muebles y tiles—Para deflacionar es-
te rubro se utilizdé el indice de precios de los productos de la rama
14, equipo de transporte, que ieniendo como base 1960 es de 16.7 en
1939. Este indice estd compuesto por los precios de los autos, mdés bien

que por los de camionegs, suponiéndose una tendencia similar entre
ambos.

iv) Existencia de cembustibles v lubricantes, materias primas, pro-
ductos acabados y en proceso de elaboracién. Para deflacionar el ru-
bro de combustibles v lubricantes se considerd el subindice de energia
del indice de precios al mayoreo en la ciudad de México. Este subindi-
ce es el mismo que {ue utilizado para dellacionar este rubro en el
cdleulo del insumo total a precios constantes (capiiulo I}, Desde luego
se reconvirtié su base a 1060, siendo para 1939-19.0.

Para les dos rubros restantes {materias primas y productos aco-
bados) se utilizaron los indices de precios especificos por ramas de
materias primas y productos®. Estos indices son también los mismos

que se emplearon en el cdleulo del preducto bruto e insumo total a
precics constantes.

i Fondo de Cullura Econémica, Primera Edicion, 1953.

2 Consultar Cuadro XXXIJ.
3 Consultar Cuadro XII
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¢) Capital invertido en 1350 « precios de 1960

i) Total de activo fijo sujeto a depreciacién.—Como el censo de
este aflo no presenta un desglose que permitiera conocer la estructu-
ra de este rubro, y apoyados en el hecho de que la maquinaria y
equipo representé un gran porcentaje! del toial (como resultado de
la fuerte inversién en la industria realizada en la postguerra) la apro-
ximacién adoptada consistié en deflacionar el total con un sbélo indice
de precics, el de maquinaria vy equipo.

La fuente de este indice se encuenira en las series de indices de
volumen precios v valor que calcula el Banco Nacional de Cemercio
Exterior, S. A. Estos indices se presentar con base en el ano de 1950°
por lo que {fueron reconvertidos, a base 1960. (A partir de este indice
se realizaron los encadenamientos mencionados en los incisos ii) de

1929 e ii) de 1939).

Por otra parte el indice de precios adoptado en este trabagjo co-
rresponde al subindice de bienes duraderos, componente del de bienes
de produccidn, el cual a pesar de que incluye rubros que no tienen
ninguna relacién con el activo fijo de una planta industrial, el de ma-

yor importancia lo constiluye el de maquinaria e instalaciones indus-
triales.

ii) El rubro de existencias fue dellacionado con el subindice de
"materias primas elaboradas” del indice de precios al mayoreo en la
ciudad de México, que elabora el Banco de México, S. A., con base
en 1954, después de haber sido reconvertido a base 1960.

d) Capital invertide en 1960

Los rubros del capital invertido en este ano fueron tomados como
base de comparacién en las estimaciones del indice de capital inver-
tido, con el objeto de guardar la imprescindible congruencia con las

demds magnitudes, que fueron empleadas en la estimacién de la pro-
ductividad.

A continuacién se presentan los valores corrientes y los de 1960 de

cada rubro para cada uno de los afios estudiados, Cuadros KXXIII,
XXXIV, XXXV v XXXVL

I. Importancia relativa de la mumo de obra y del capital

El concepto cque sirvié de elemento para determinar la ponde-
racidén particular de los {aclores productives se basdé en su participa-
cién en el producto neto, es decir en su retribucién.

1 De acuerdo con las estadisticas del impuesto sobre la Renta de 1951 citados

en el esludio La estructura industrial de México, el 69.5 del activo fijo total, sin
inclufr terrenos, lo constitufa la maquinaria y equipo.
¢ Consultar Cuadro XXXII.
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Como medida del empleo o de la contribucién del capital inverti-
do en el proceso de produccién se tomd como representativo el monto
de depreciacién, determinado, por otra parte en forma aproximada en
esle trabajo. Las Naciones Unidas refiriéndose a esle concepto esta-
blece'. "Estas asignaciones (de depreciacién) se hacen con objeto de
asegurar que el valor del capital fijo consumido durante el periodo con-
siderado se carguen como costo a los ingresos de explotacién del mis-
mo periodo, estas asignaciones se destinan a cubrir el uso, desgaste
y la obsolecencia prevista de todo el capital fijo, asi como los dafios
accidentales que pueda sufrir. Lo obsolecencia imprevista deberia tra-
tarse como pérdida de capital sufrida en el momento en que aquella
se produce efectivamente”.

Con el objetoc de evaluar los niveles aproximados de depre-
ciceidén en cada ano de estudio se tomaron los siguientes pasos:

a) Se estimdé una vida promedio Utll para cada rubro del active
fijo®, Para los edificios industriales se tomé una vida promedio ttil de
45 anos. Para la maquinaria y equipo se considerd una vida promedio
atil diferente en las quince ramas industriales, con el objeto de consi-
derar las particulares caracteristicas de las instalaciones industriales.
A continuccién se presenta la vida promedio util que sirvié de base
para las investigaciones de este trabajo. (Ver Cuadro XXXVII). Para el
equipo de transporte se consideraron 5 afos de vida til y para los
muebles y (tiles 10 ahos,

b) De acuerdo con el método de depreciacién lineal se determi-
né el porcentaje tedrico de este rubro para cada afio que se debi car-
Jar por la depreciacion,

c) Estos porcentajes de depreciacién se aplicaron al monto del
zapital invertido por tipos de aclivo en cada industricc a precios co-
rrientes para determinar de esta manera el monto del valor aproxi-
mado estimado de la aportacién del capital invertido al proceso de
produccién,

d) La suma de los montos de depreciacién para cada tipo de acti-
vo fijo a precios corrientes {ue relacionada con el monto del valor
agregado total, también a precios corrientes, determindndose en esta
forma los porcentajes con los cuales se ponderaria el indice del capi-
tal invertido total existente, al calcular el del insumo total de lactores
empleados (mano de obra y capital) en el proceso de produccion

1 “Un sistema de cuentas nacionales y sus correspondientes cuadros estadisti-
cos”, secrie F. No. 2 Nueva York 1960.

2 Los criterios para determinar la duracién de los rubros del activo fijo se basa-
ron en los expuestos en el decumento “Depreciation Guidelines and Rules”, U. 8.
Treasury Depariment, Internal Revenue Publication Mo. 456 Revised August 1964,
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e) Estos porcentajes sirvieron para ponderar el total del capital
invertido y no sélo el activo fijo propiamente dicho.

f) El residuo de valor agregado a precios corrientes obtenido des:
pués de considerar la retribucién al facter copital {inciso d) anterior)
se considerd para determinar la importancia del {actor trabgjo, lo que
en porcentaje equivale a la diferencia de los atribuidos al factor capital
con respecto a 100%.

g) Este procedimiento se efectudé en cada afo de estudio con
el objeto de tomar en cuenta los cambios en la composicién y en la
importancia relativa de los faciores productivos.

En el Cuadro XXXVII se presentan los porcentajes relativos esti-
mados pora cada factor productivo, para el total y para cada rama
de la Industria Manufacturera.

Las limitaciones al procedimienio expuesio son las siguientes:

a) El promedio de vida util considerado es relativamente dlto,
no sblo porque se basa en esquemas para una economia desarrollada
con particularidades importantes en materia de politica fiscal, sino
también por trasplantarse o un pals como México en donde la escasez
relativa de bienes de capital permite utilizarlos por un tiempo mucho
mayor al de su promedio de vida Gtil v en este método no se hacen
consideraciones acerca del tipo de maquinaria y equipo existente en
cada ano de estudio es decir, no se pondera la existencia de maqui-
naria v equipo usada y obsoleta en ocasiones.

b) El método de depreciacién lineal empleado no comprende,
atin suponiendo que se frata de maquinarics v equipo nuevo, la dis-
tribucién de la inversién realizada en el transcurso del tiempo. Es decir
el porcentaje aplicado sobreestima el monto de la depreciacién, esto
se aprecia o simple vista en el Cuadro XXAVIII en donde para los
anos de 1950 y 1960 se obtiene un porcentaje del valor agregado co-
rriente destinado a cubrir los cargos de depreciacién que objetivamente
es alto, pues muchos aulores consideran que para un pals subdes-
arrollado el monto de ésta es de alrededor de un 3%.

¢) Por ofra parte, el desempleo de la capacidad instalada, fenéd-
meno que varia de importancia de una rama indusirial a otra, subyace
sin haberse hecho consideraciones que lo preveon. Se debe en parte
al concenso general en aceptar un nivel de aprovechamiento bcjo en
la industria, sin estudios sislemdticos que lo respalden.
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CAPITULO ¥

CALCULO DE LA PRODUCTIVIDAD EN LA INDUSTRIA MANUFAC-
TURERA

I Productividad de la mano de obra

Como resuliado de las varias deliniciones de la unidad para ex-

presar el empleo de la mano de obra, se examinaron varias posibilida-
des de su eficiencia.

1. La primera aproximacién considera el ntmero de personas
empleadas. En este apartado se utiliza el coeficiente enire el valor
agregado total a precios constontes y el nGmero total de personas
ocupadas. Esia relacién muestra un promedio de valor agregado anual
a precios de 1960 generado por persona empleada {Cuadro XXXIX),
en donde el incremento en la productividad para un periodo dado
se obtiene por la comparacién de estas magnitudes en los afios exire-
mos. Zn el mismo Cuadro X¥XIX se destaca la lasa media de incremento
en la productividad de la Industria Manufacturera para tres periodos
a saber; para 1928-1950, 1929-1960 v 1850-1960.

Al calcular la tasa media de crecimiento en la productividad de
la mano de obra en el periodo 1929-1950 sobresale en primer lugar
la de 3% en la Industria Mnulacturera total determinada sin lugar a
duda por las industrias de consumo, las que en este lapso tienen una
mavyor ponderacién, es decir las indusirias que en cualquier sociedad
se desarrollan en primer lugar,

Por oira parte destacan las tasas bajas en las ramas ntmero §, §
v 9; Fabricacion de papel v productos de papel, Imprenia, editoriales
e industrias conexas y Fabricacién de productos quimicos, circuns-

tancia explicable por un nivel elevado en la productividad que tenfan
ya desde 1929.

Por otra parte, a pesar de que la rama 11, Siderurgia vy {fabricacién
de productes meidlicos tenia en 1929 un nivel en el valor agregado
por persona ocucada en més de un 50% superior al nivel general de
la industria, para 1950 supera en forma muy ligera el promedio ge-
neral lo cual por otra parte significa un crecimiento de tan sdlo 0.8%,
tasa considerada como relativamente baja.
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Los resuliados para el periodo 1950-1960 no son satisfactarios con-
siderando las tasas negativas en la productividad de la mano de obra
en diez ramas industricles e insignificantes en 3 de ellas. Estas deben
de tomarse como indicador de una deficiencia estadistica en buena
medida del censo industrial vara 1960, en captacién de empresas, en la
critica de los resultados y en general en la cdlidad de los datos.

Por oira parte es muy significtaivo el deterioro en el coeficiente
de insumo-procucto en la Indusiria Manufacturera para este periodo,
manifestado en un incremento considerablemente inlerior en el produc-
to neto (valor agregado) al registrade en el producto bruio. En pocas
palabras el cumento en esie coeficiente determind una pérdida en el
valor agregado nelo para 1960 de 3000 millones en niimeros redon-
dos. Si bien es cierto que los bienes y servicios que el valor agregado
representa en los afios de 1950 vy 1960 es muy diferente en cuanto a su
estructura. « su calidad, a su grado de elaboracién, contenido de
importaciones, variedad, eto., no parece argumento suficiente pora
explicar el menor valor agregado relativo por persona vy el absoluto
que se encuentra implicito.

Aln tomando en cuenta que para 1860 lo relacién de intercambic
industrial empeoré manifesiado por un coeliciente de insumo-producto
mayor condiciznado por; un fuerte grado de ensamblador de partes
extranjeras de la Industriac Manufacturera, la politica de sustitucién
de importaciones generalmente implica alies costos de produccién la
existencia de una capacidad instalada no aprovechada, el nivel cul-
tural y de cepacitacién téenica, ton importantes en un proceso de
desarrollo del personal ocupado poco satisfactorio, el afio 1960 representd
el sequndo afio de unc administracién politica el “clima de negocios”
no fue muy favorable en 1961 (no se debe obvidar que el censo se
levanté a mediados de este aho) lo cual influyd sobre la mentalidad
de los empresarios al contestar el cuestionario censal, v ain los res-
tantes factores limitantes del desorrclo industrial no es crefble la tasa
negativa de 2.0% en la productividad de la mano de obra pcra este
perfodo (Cuadro XXXIX), va que los principales indicadores econdmicos
disponibles, como los indices de la produccién industrial, reflejan un
desarrollo industrial de un 1009% con respecto o 1950 en términos redles.

Aceptando la tasa negativa del valor agregado por persona pa-
ra 1950-1960 se origina un desplome en la tasa general de 1929-1950 de

3.09% o sdlo 1.49%, vy mds alin tasas negativas en cinco ramas industriales
pare 1929-1960,

j) Productividad de la memo de obra con base en los datos de ho-
ras-hombre trabajadas.

Con esta unidad de medida y el valor agregado o precios constantes
se calculéd un promedio de éste por hora-hombre trabagjada, una me-
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dida de la productividad, por otra parte, més razonable, con respecto
a la que considera exclusivamente el nimero de personas ocupadas,
por inclulr el tiempo real de insumo del factor trabagjo.

Se ohserva en primer lugar (Cuadro XL) que la tasa de crecimiento
de la Industria Manulccturera tolal pura el perfodo 1929-1939 de 2.9%
en el valor agregado por persona ocupadc, se {ransforma al considerar
las horas-hombre trabajodas en una tasa negativa de 1.09%, situacién
scasionada por el incremento do sdlo 1.6% en el valor agregado total
para el mencionado periodo, mientras que el insumo de factor trabejo
en horas hombre trabajadas aumentd en 2.6%.

En general para este periodo se presentan tasas negativas o muy
modestas en las principales ramas industriales, las tradicioncles, la de
alimentos, textiles vy calzado v prendas de vestir,

En este lapso se considera o la tendencia presentada por el valor
agregado por hora-hombre razonable si se toma en cuenta el perfodo
dificil de ajustes econdmicos vy sociales que sucedieron a la depresién
de los crios treinios.

Por ofra parte v también como resultado de la inclusién de las
horas-hombre {rabajadas al considerar el insumo del factor trabdjo, la
tasa general de 3.09% de la produclividad en la Industria Manufactu-
rera en el perfodo 1928-1950, se transforma o =olo una de 2.3% anual.
Como puede observarse en el Cucdro XL, ol considerar las horas-hom-
bre trabajadas se obtienen tasos de crecimiento mencres a las resul:
temtes de examinar solamente el nimero de personas trabajadas, en
el insumo de fuerza de trabadjo.

. Productividad del capital

La relaciér promedio entre el valor agregado y el capital invertido
expresc la productividad de éste (iltimo en un sentido social ya que es
un refinamiente del concepto de rentabilidad el cual los empresarios
acostumbran calcular. A esta relacién se le denomina ‘relacién pro-
ducto-capital”’, y nos proporcicna una medida del aumento del valor
agregado por unidad de capital requerido. En el Cuadro XLI se pre-
senta la relacion producto-capital calculada con base «l valer agre-
gado y al capital inverlido a precios de 1960, conceptos definidos y
determinados en capitulos precedentes.

La relacién producto-capital en 1939 alcanza, en general, niveles
bastante elevades, en todes las ramas industriales, Las de mayor sig-
nificacién en cuanto a valor agregado total generado, es decir las
ramas 1, 2, 3, rresenian los niveles absolutos que determinaron la alta
relacién promedio general.
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La exzplicacién de esta clia relacién promedio es congruente con
el estrangulamiento del sector extcrno en los ahos previos originado
por el desplome de las exportaciones mericanas de materias primas
no elaboradas de origen mineral v vegetal motivado por el receso eco-
némico general de los treintas, lo cual motivé entre otras circunstan-

cias un proceso de inversién indusirial insignificante en los anos pos-
teriores a 1929.

Por otra parte el periodo de tiempo necesario previo para que las
inversiones empiecen a producir bienes v servicios, determind que en
los albores de la nueva fase de expansién econdmica especialmente
lat induslrial iniciada alrededor de los afios 1837-39 se empleara a un
nivel eclevado el capital existente lo cual en resumen se tradujo en
los altes niveles de la relacién promedio producte-capital.

Como resultado de la politica gubenamental de fomento industrial,
del crecimiento auténomo e inducido del seclor industrial, de la ex-
pansién econdmica propiciada por la segunda guerra mundial, de la
liberalizacién del sector externo en lo postguerra, de la acumulccién
de divisas durante buena parte del conflicto bélico, la inversién en
la Industric Manulacturera se incrementé notablemente a partir del
aho de 1943 en maguinaria y equipo industrial’.

Ll desarrollo de la Indusiria Manufacturera a pesar de haberse
iniciado en los afios anteriores a la sequnda guerra mundial y durante
ésta, alcanza los niveles absolutos mds significatives a partir de 1952,
afio en cue el producto neto generado por la industria superd al del
sector cgropecuario en numeros absoclutos.

Estos factores explican, en nuestra opinién, la haja relacién pro-
ducto-capital para 1950 no sdélo en términos abscluios sino atn com-
pardndola con las precedentes especialmente la de 1939,

Es interesante comparar la tendencia en la relacién producto ca-
pital del sector indusirial con la correspondiente o la economia en su
conjunto

La eslimacién de esta relacidon para la economia como un todo la
elaboré la Comisién Econdmica para América Lating® basada en la
delinicién de capital de las Naciones Unidas incluye en éste los equipes,

1 De acuerdo con el esludio de la Comisién Mixta, Op. cit,, el indice de volumen
de la inversién bruta en maquinaria y equipo en la Industria presenté la si-
guienie tendencia con 1939-=100; 1941=<123.3; 1942-=76.2; 1943=1626; ......
1947—409.5; 1950== 271.0; Por otra parte el valor iotal de la inversién bruta en
maqunaria y equipo en el lapso 1938—1950 fue de.7,525 millones de pesos.

2 El desoquilibrio extemo cn el deosarrollo econdmico latinoamericano, El Caso de
México. Documento E/CN 12/428 lo. de cbril de 1857,
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maquinaric, edificios e instrumentos de trabgjo, las mejoras a la tierrq,
los cullivos permanentes, las obras de pequefia y grande irrigacién,
los edificios, vehiculos y equipo de transporte, las carreteras y tele-
comunicaciones, los edificios pablicos y residenciales, los edificios ins-
talaciones v equipos del comercio y los servicios, los inventarios en
poder de productores e intermediarios y finalmente, las reservas de oro.

CUADRO XLII
Relacién Producto-Capital para México

AROS 1945 1946 1947 1948 1849 1950 1951 1952 1953 1954 1955

Relacién 1— 040 042 041 042 042 046 050 047 047 049 0.1
Producto

Capital 2~ 040 033 033 039 0:41 043 045 045 043 046 048

Los resultados enunciados en el Cuadro XLII, renglén ntimero lo~—
presenia la serie estimada originalmente. Por ofra parte en el renglén
20—~—con base en la serie oficial revisada del producto nccional brute
y empleando la serie original para el capital, se presenta una aproxi-
mcacién adicienal, en la cudl la tendencia no se modifica sustancial-
mente. El referido estudio de la CEPAL hace notar que la baja relacién
producto-capital en los afios precedentes a 1850 se debe al tipo de in:
versiones realizadas, las cudles eran de infraestructura cuya producti:
vidad directa es baja y por otra parte muy largo su perfodo de ma-
duracién. Este esiudio ahade que los factores que determinaron una
elevacién en esta relacién en los anos 1950-1951 obedecieron al efecto
del estimulo a las exportaciones por la elevacién de los precios de
exportacion, al inicio en la fructificacién de las inversicnes realizadas
en el quinquenio anterior que permitieron adiclonalmente realizar in-
versiones con un periodo de maduracién mds corto, v con ung pro-

ductividad mds dlla y al aumento de la produccién agricola en 1950- -
1951 {20.5%,).

Un estudio mds reciente?, basado en la eslimacidén oficial no revi-
sada del producto nacional bruto v con una definicidén de capiial que
“comprende exclusivamente los activos fijos productivos”™ (o sea que
excluye los inveniarios en poder de productores e intermediarios y las
reservas de oro) estima una serie de la relacién producto-capiial para
los afios 1940 — 1961. El cilado irabojo por oira parte expresa "'La
productividad media del capital muesira en México un incremento, sos-

1 “Estimacién de la relacién producto-capital” por Luis Cossfo y Ralael lzquierdo.
El Trimostro FEconémico, Vol. XXIX, No. 116,

3 Entrecomillado de los quiores.
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tenido de ‘un nivel medio estimado en 045 en el decenio 1941-1950,
alcanzd, gracias a un incremento acelerado a partir de 1954, 0.50 en
19511960 o sea 119, de aumento” y agrega “La evolucién resefiada
es el reflejo del crecimiento vy la diversificacidn de la economia mexi-
cend. En el periodo de relerencia se modificé la estructura de la pro-
duccién interna, se sustituyeron importaciones y el sector industrial au-
menté su participacién relativa. Las obras de infraestructura y el in-
cremento de la masa de capital acompaiiado de un nivel mds alto de
educacién vy salubridad v de nuevos conocimientos tecnolégicos han
ido creando paulatinamente las condiciones necesarias -——economias
externas en el mds amplio sentido— para {acilitar ¢l mejor aprovecha-
miento de los recursos y el mayor rendimienio de las nuevas inversio-
nes”. Al andlizar los resultades de estas investigaciones para el conjunto
del sistema econdémico con la elaborada en el presente trabajo para
la Industria Manulacturera total, se advierte para 1950 una discrepan-
cla va que pora esia Gltima la relacién era de 0.37, mientras que para
aquél en la estimacién 1" de la CEPAL era de 0.46, en la ntmero 2"
de 0.43 vy en la de los sefiores Cossio e Izquierdo era de 0.48. En tér-
minos genercles se considera razonable la relative al sector Manulfac-
turero debido en principio a la diferencia cualitativa en los sectores,
cada uno con una amplitud vy un marco diferente, con una diferencia
implicita en las definiciones en los términos empleados (es decir en
el producto y en el capital) cunado a un comportamiento diferente
entre el conjunto del sisterna econdmico y uno de sus componentes,
en el espacio como en el tiempo.

M. Indice del insumo total de factores productivos.

Con base en las ponderaciones relativas calculadas para el insumo
respectivo de fuerza de trabajo y capital se calculé el indice del insu-
mo total. El procedimiento, consistié en la préctica en evatuar los indi-

ces de fuerza de trabagjo v de capital inverfido con las mencionadas
ponderaciones.

Se presentan dos aproximaciones del insumo total.

1. La gque considera la fuerza de trabajo en niimero de personas
y el capital invertido o precios de 1960. El indice ponderado con estas
caracteristicas se presenia en el Cuadro XLIII.

2. Por ofra parte, a continuacién se expresa €l indice del insumo
de factores productivos en términos de horas-hombre trabajadas por
el personal ocupado y el capital invertido a precios de 1960, como ya
se dijo la importancia de las horas-hombre trabajadas no fue posible
considerarla para este ano debido a que el censo induslrial para 1960
no presenta este dato, por lo cual se tomd come base para el indice
el ano de 1950, Cuadro XLIV.
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IV. Productividad total en la Industric Manufacturera de México

1. Con base en el insumo total compuesto por el nimero de
personas ocupadas y por el monto de capital invertido a los precios
de 1960 calculado en el ounto I, 1. de este capitulo y el valor agre-
gado a precios de 1960 generado por la Indusiria Manufacturera se
estimaron los coeficientes de productividad que determinaron una iasa
de crecimiento de ;sta de 2.6% para el perfodo de 1929-1950 y de 1.3%
para 1929-1960. Al comparar el producto neto con el insumo total de
factores productivos se hizo a base de indices base 1960, lo cual
determind un ceceliciente de Productividad expresado también con es-
ta base. A continuacién se presenta el cuadro con los coeficientes de
productividad resultantes de esta comparacién, asi como con sus tasas
de crecimiento, Cuadro XLV.

2. Con base en el insumo total determinade por las horas-hombres
trabojadas v por el capital invertido a precios de 1960 calculado en
el punto IIl, 2. de este capitulo se determind en forma conjunia con el
valor agregado total {también o precios de 1960) una iasa de incremento

en la productividad total de la Industria Manulacturera de 2.29 en el
perfodo 1929-1950.

El insumo v el valor agregado se calcularon tomando como base
el afio de 1850, por lo cual el respectivo coeliciente de productividad
se obtiene con la misma base. En el cuadro XLVI se expreson los

resultados para el total de la Industria Manulacturera as{ como para
cada und de sus ramas.

V Empleo de los célculos de la productividad

Como ya se anotd, el censo industrial para 1960 presenta preductos
netos que parecen poco representativos y que ameritan una correc-
cién a fondo en algunas ocasiones.

Con el objeto de demostrar la utilidad del conocimiento de las
tendencias en la preductividad, se presenta a continuacién una apro-
ximacidén del nivel del valer agregado probable generade por la In-
dustria Manufacturera en 1960, utilizando la tasa histérica en el cre-

cimiento de la productividad total de ésta en el perfodo 1928-1950 de
2.2%.

El resultado de esta estimacién no se refiere al total del valor agre-
gado generado por la Indusiria Manulacturera en conjunto, sino solo
aquél aportado por las empresas captadas en el censo, es decir es un

valor agregado relative al complejo de insumos de mano de obra y
capital dados vor éstas.

107



Este cdlculo estima un monto de valor agregado para 1960 de
23,900 millones de pesos lo que supone un incremento de 829% en el
producto neto industrial en el periodo 1950-1960. Incremento que puede
ser mayor si consideramos que con una correccién en el insumo de
trabajo del censo industrial, con el censo de poblacién, tendriomos
que inclulr aproximadamente 600,000 personas mds, claro estd que co-
mo se supone perlenecen al sector mds atrasado de la industria ten-
dria que considerarse un producto menor por personga, lo cual en
sintesis equivale a inferir una tasa menor en el incremento de la pro-
ductividad en el periodo 1929-1960 en relacién con la de 1929-1950
(2.2%), no poco factible debido a los incrementos potenciales en el
ritmo de desarrollo de un pais van siendo menores en cuanto aleanzan
un nivel absoluto relativamente alto.
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RESUMEN

La medida del nivel y de las tendencias en la productividad es
la de los resultados de las decisiones v acciones econémicas tomadas
como respuesta a las interrogantes principales de toda sociedad eco-
némica Estos interrogantes se refieren a la asignacién de recursos po-

ra oblener la cantidad vy calidad de los bienes v servicios socialmente
necesarics.

El conocimiento de los problemas de la productividad nos permite
evaluar, considerando los principios econémicos mds importantes, la
racionalidad de los mélodos utilizados para alcanzar las metas fijadas.
La escasez relativa de los bienes, la ley de los rendimientos de los
factores, la divisién del trabgjo a nivel sectorial nacional e interna-
cional, el grado relativo de desarrollo econémico, v el tipo de compe-
tencia operante son unos cuantos de los lactores que implican una
consideracién especial en la seleccién de métodos, procesos e instru-
mentos para la transformacién de los recursos naturcles en bienes y
servicios de destino final e intermedios.

El andlisis comparaiivo de la productividad, en una regién econd-
mica o en un pais, es ilustradivo del grado de cumplimienio en la con-
secucién de las metas econdmicas y sociales, asi como del avance re-
lativo logrado en los resuliados del proceso productive desplegado por
la socieda

Los lactores correlacionados vy determinanies en los niveles de la
productividad general v en el cumplimiento de los factores producti-
vos en el desempenio de su trabajo son numerosos y con interrelaciones
complejas Estos faciores varian desde los ambientales, los tecnolégicos
hasta los humanos cada uno con ramificaciones vastisimas. El ambiente
social, econémico vy fisico dentro del cual se desenvuelve la actividad
humang, tanto a nivel nacional como internacional constituye el con-
junto de factores mds influyente en la determinacién de la producti-
vidad y su nivel. La aptitud del hombre como ente social para influir
en el medio ambiente que lo rodec, es por otra parte el catalizador mds
importante en la carrera contra las adversidades y obstdculos de todo
tipo que se presentan para lograr el desarrollo social.
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“Las caracieristicas en el sistema de incentivos por la participacién
en el proceso produclive constituye una de las influencias de mayor
ponderacién para el logro de una mayor productividad y un mejor ni-
vel de vida. La estructura social con sus tradiciones culturales, institu-
cionales v su movilidad son igualmente determinantes. La motivacién
al trabajo relacionada cen las condiciones sociales (organizacién, exis-
tencict de grupos de coherencia social, tipes de lideres, clase de direc-
cién social o sistema eccndmico vy agrupaciones sindicales); las condi-
ciones fisicas (desde ¢l alumbrcdo hasta las condiciones de seguridad
en los establecimientes); las necesidades individuales (psicolégicas, so-
ciales o basadas en el egolsmo); el tipo de habilidad (rellejo de la des-
treza v del nivel de conccimientos por la educacidn, la experiencia,
entrencmiento, etc.): el desarrollo tecnclégico alcanzado, la utilizacién
de las materias primas existentes vy los métodes aplicados son todos
ellos factores determinentes directos del grado de cumplimiento del per-
sonal ocupcxdo en el desempeno de su actividad productiva El tipo de
rropiedad existente sobre los factores productives v las lormas de apro-
piacién son {acieres de voler decisivo,

El mejoraniiento en ia preductividad, analizando teda la serie de
factores inherentes, no puede lograrse mediante esfuerzos parciales so-
bre un aspecto es I’“erfl\.O Es necescario basarse en un complejo de
medidas tendientes a : isjcrar conjuntamente una serie de factores, efec-

tos e influencias bdsicas condicionantes del problema particular estu-
diado.

La delinicién tradicional de la productividad, basada en la relacién
existente enire productos obtenidos y recursos empleados, no considera
satislactoriamente el conjunto de f{ociores condicionantes de su nivel. Se
reduce a temer como indicadores de su influencia v caracteristicas dos

cnceptos, el concepto a maximizar o producto generado v los costos
necesarios para obtenerlo o empleo de lactores productivos. La defini-
cién asigncaa al producto es tamkién de un cardcter bastante aproxi-
modo de una meta en ocasiones no bien delineada. Es decir para unos
hay que incrementar al mdximo el nivel en el grado de satisfaccién de
las necesidades materiales vy scciales del género humano, mientras tam-
bién se puede pensar en objelives tales como cbiener la grandeza na-
ciondl. etc,

En las teorias modernas del desarrollo econémico se coincide en fijar
como meta el mejoramiento en el nivel de vida de la poblacién y no
sélo el crecimiento cucniiiativo. Como instrumento orienlador de este
nivel de vida se utiliza entre otros, el ingreso promedio real per-cdput,
o sea la estimacién de la participacién individual en la generacién del
volumen de bienes y servicios producidos en un periodo dado. En el
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cdlculo de esia corriente de bienes y servicios se utiliza el concepto
de valor agregado real, para evitar duplicaciones en la contabilizacion
originada en el cardcter intermedio de muchos de éstos.

El producto neto generado en un afio dado se considera como el
reflejo liel del conjunto de factores subyacenties en la productivided vy
en la eficiencia de una scciedad.

Para conocer y comprender el proceso de generacién del producto
neto o valor agregado a nive! nacional no basta con determinarlo v
cuantificarlo, es necesario descifrar analiticamente el significado del
desarrollo de sus componentes, estudiando sus {actores limitativos y los
electos de las politicas seguidas.

Es necesario combinar dos aspectos, el conjunto de estadisticas dis-
penibles v la elaboracién de nuevas series con su correcto andlisis ob-
jetivo. No se puede caer en los errores de manejar muchas estadisticas
sin andlisis, ni tampoco mucho andlisis sin conocimiento de la realidad.

Las mediciones de la productividad, considerando el complejo de
factores subyacentes usadas tradicionalmente incluyendo la realizada

en este trabagjo, no son sino una aproximacién a la imagen de su reali-
dad.

La productividad es un fenémeno concreto y determinado histérica-
mente presente en todo momento en la vida econdmica de cualquier
sociedad. Es un proceso continuo en el cual el producto del género
humano en su lucha con la naturaleza y sobre todo de sus propias
relaciones sociales de produccién y distribucidn, significa, a corto plazo,
su manitestacién precisa y particular. Por otra parte, atn basdndose en
las definiciones mds elaboradas v con el empleo de los métodos mds
precisos, habré siempre factores imponderables determinantes de un
grado relativo limitado para su correcta evaluacion.

Considerando el método de relacionar la produccién obtenida con
los recursos empleados se pueden ulilizar varias unidades para expre-
sarlos. Cuando se irata de un producto o un lacter productive especi-
fico, es posible considerar términos l{sicos. Para el conjunto de bhienes
producidos por una industria se incluye un sistema de valoracién cue
considere las particularidades y estructura de la produccién. Al mane-
jar magnitudes expresadas en valores, se introduce la Hamada “ilusién
monetaria’” resultante de la aplicacién de precics o Indices de precios
en form&x general e indiscriminada, cuando en realidad los {endmenos
tienen rasgos propiocs vy especilicos luera de toda clase de generaliza-
ciones, Por otra parte la falta de estas series vy su estructura limitada,
por referirse a muesiras, es también bastante influyente.
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La productividad puede ser medida en ilodos los niveles y con re-
lacién @ una serie muy variada de fenémenos. Puede ser evaluada pa-
ra bienes econdmicos particulares, actividades industriales, grupos de
éstas o ramas indusiricles, grandes sectores econdmicos, grupos de
actividad, o para el sistema conjunto del aparate productivo de un pals
o grupo de paises.

La eliciencia en los fenémenos sociales, comoe la educacién, es tam-
bién susceptible de un andlisis cuantitative y cudlitativo aunque to-
davia con limitaciones mds importantes,

El empleo de unidades para considerar la utilizacién de algin fac
tor de la produccién o fendmeno considerado como costo indispensa-
ble para obtener el producto, es también de una gama amplisima. Es
posible referirse al consumo particular de algiin combustible, a alguna
expresion de tiempo, al monto de dividendos indispensables para dis-
poner de capital financiero para considerar la eficiencia de algin pro-
ceso. Rerifiéndose al empleo de fuerza de trabgjo, el niimero de perso-
nas ocupadas o la cantidad de horas trabajadas por éstos, constitu-
ven las unidades utilizadas mds frecuentes.

Sin embargo la medida de la productividad es susceptible de efec
tuarse considerando o refiriéndose ¢ un factor productivo particular,
fuerza de trabajo, capital, o para el conjunto de factores empleados.
Desde un punto de vista social en dllima instancia solo se irata de la
productividad del irabgjo.

Se puede hablar por otra parte de mejoramiento en el aprovecha-
miento o en la transformacién de les materiales empleados. Los llama-
dos ‘coeficientes de insumo-producto’ definidos como la relacién del
producto bruto o valor de la produccién y el insumo de materiales
intermedios © materias primas, expresados en términos de valores
corrientes son ilustrativos de la tendencia de los costos. Esta relacién
se emplea generalmente a un nivel macroecondmico.

La llamada relacién ‘producto-capital’ expresada =n términos de
valores constentes de un ano o recles, es ilustrativa de las variaciones
en la cantidad de valor agregado o producto neto por unidad de ca-
pital empleado o utilizado. Para expresar la eliciencia o la productivi-
dad de la mano de obra normalmente se utiliza la relacién preducto
neto o valor agregado neto por fuerza de irabgjo, expresado en ni-
mero de personas ocupadas o en el total de horas-hombres trahajadas.

Es evidente que utilizando los reciprocos de estas relaciones los
resultados obtenidos son los mismos. Asi por ejemplo, para evaluar el
mejoramiento o las variaciones en la productividad del trabajo se puede
también utilizar el ntimero de horas trabajadas o el total de personas
ocupadas por producto obtenido.

112



Es mds importanie, comin y {dcil evaluar la productividad del
trabajo, a tal grado que hay una tendencia a equiparar v o emplear
como sindénimo los términos productividad del trabaje v la productivi-
dad sin ningén adjetivo.

El conocimiento de alguna productividad parcial, la referida al em-
plec de un factor productivo especifico, es bastante til pero con limita-
ciones tedricas y préclicas muy importantes para su correcla interpre-
tacién. Estas medidas no permiten considerar la magnitud v el grado
de sustitucidén de flactores productives dentro de una actividad parti-
cular. Por lo cual en un momenio determinado la mejoria lograda en
una preductividad parcial, es el reflejo de un aumento en el uso de
otro factor, y no de ganancias coriginadas en el considerado. As{ el pro-
ducio neto o valor agregado por perscna ocupada puede manifestar
cambios sustanciales de un afio a otro o dentro de un periodo, no por
un mejoramiento real en su eficiencia, sino por un mayor grade de

capitalizacién derivado de una mayor proporcién de capital por mano
de obra ocupada.

Una medida de la productividad parcial a nivel nacional se obtiene
considerando la tendencia en el ingreso medic real per-cdput, A pesar
de ser un instrumenio muy relativo, se le presia bastante importancia
como cimbolo de crecimiento econdmico. Un incremento en éste de
cuando menos 2.5% es una condicién establecida como indispensable

para lograr un nivel salisfactorio en el progreso del bienestar humano
de un pais.

Este Gltimo indicador no considera salislactoriamente entre ofros
los siguientes aspectos: distribucién del ingreso, costos sociales y en
recursos implicitos en su obtencidn, la existencia de estrucluras limita-
tivas del crecimiento econdmico, (come preponderancia de las activi-
des terciarias en palses insulicientemente descrrollados) v en general
no evalta los métodos, procesos v politicas mds satisfactorias para al-
canzar un crecimiento sostenido y sustancial para la recuperacién de los
sigles de atraso acumulados en paises como México. El empleo tan
generalizado de este concepto estd relacionado con la carencia de ba-
ses razonables para desarrollar otros indicadores mds completos.

FExisten serias limitaciones metodoldgicas para electuar una co
rrecta evaluacién del producto, v por ende en la productividad, gene-
rado por cada uno de los {actores productivos. Como resultado, se han
elaborado métedes rarcicles con limilaciones en el andlisis de las
causas determinantss v de la participacién relativa de los diversos lac-
teres productivos en el proceso de mejoramiento de la productividad.
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En resumen, las limitaciones en los instrumentos para captar el
mejoramiento en la eliciencia productiva se relieren a las definiciones
particulares adoptadas para precisar los conceptos relacionados con
ésta. Estos son desde la »narticular delinicién para productividad, en la
cual lo deseable es aproximarse a la determinacién de la importom-
cia relctiva de cada uno de los faciores productives empleados, hasta
la concideracién de los multiples {enémenos relacionados y determi-
nantes de su nivel. Por otra parte existen varias aproximaciones ua lo
mds iddneo de considerar como producto generado, ganancias, bene-
ficios o rendimientos, segin el particular punto de vista. Es decir el
propio sector de estudio en muchas ocasiones limita al alcance en las
acepciones. La definicién particular de insumo, empleo de factores o
de costos en los cuales es necesario incurrir para obtener el producto
es también una cuestién de aproximacién al concepto tedrico.

Los métodos para evaluar la productividad son numercsos desde
el punto de vista tedrico. En la préctica las limitaciones en la informa-
cién estadistica disponible obliga a emplear simples aproximaciones
al concepto doctrinal. Por su relativa simplicidad lo mds frecuente ha

sido el empleo de coeficientes entre el producto cobtenido y los factores
empleados.

E! empleo de unidades fisicas en la delinicién de producto es muy
dificil de aplicar mds alld de los niveles de empresa o establecimiento
industrial. Para suplir esta dificultad se utiliza frecuentemente el valor
de la produccién total o el producto neto.

En la estimacién del empleo de factores productivos, las dificulta-
des son mayores para expresar su grado de empleo en alguna unidad
acepiable y de fécil manejo. Lo mds usual es relerirse al empleo de un
factor productivo, fuerza de trabajo, estimando medidas parciales de
su productividad. La unidad para expresar su utilizacidén generalmente

es el nimero de personas ocupadas y en menor grado las horas-hem-
bre trabagjadas.

Parc el conjunto del sistema econdmico es frecuente realizar es-
timaciones de la productividad del capital utilizando la relacién pro-
ducto-capital. En el desarrollo de este instrumento, se nota una parti-
cular carencia y deliciencia en las estadisticas de capital invertido,
concepto por difinicién indispensable para su elaboracién. En cdierto
sentido esta relacidén es el equivalente « la utilizada por el empresa-
rio, relacién utilidades, capital, con ajustes en las magnitudes basados en
el andlisis desde un punto de vista social. Es decir ¢l concepto utili-
zado se maneja en un senilido mds general al emplearlo como valor
agregado real,
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Con los resultados preseniados en las tablas de insumo-producto
y a través del empleo de los coeficientes técnicos, reflejo de las inte-
rrelaciones econémicas, es factible conocer las modificaciones en la
productividad en términos absolutos v relativos.

Como paso indispensable para aplicar éste método es necesario
disponer de sus elaboraciones en diversos periodos. En el caso particu-
lar de México se ha elaborado este instrumento analitico para dos
anos, 1950 y 1960. Las limitcciones para el uso de sus resultados en un
estudio particular distinto de los electuados en las instituciones donde
se diseharon, son numerosas por delinicién. Un instrumento adicional
para determinar los cambios en los niveles de la productividad lo cons-

tituye el uso de los escuemas besados en la elaboracién de funciones
produccién.

El empleo conjunto de todos estos instrumenios es indispensable
para sentar las bases analiticas mdés amplics para una correcta eva-
luacién de la productividad y sus variables implicitas. En realidad se

recormnienda el andlisis conjunto de los resuliados de todos estos ins-
frumentos.

METODO SELECCIONADO

El método empleado en esta investigacién, es una aproximacion,
con un conjunto de estadisticas determinadas limitadas en nimero v en
amplitud, al importante fenémeno de la productividad industrial, espe-
cificamente de la industria manufacturera, El concepto adoptado para
éstd, se basd en el utilizado por las Naciones Unidas en la elaboracién
de sus investigaciones y documentios.

El procedimiento empleado se basa en la elaboracién de coeficien-
tes de productividad, es decir en las relaciones entre el producto obte-
nido v el gasto en laclores productives.

La aproximacién considerada como la mdés adecuada para referir-
se al producto, fue la expresada por el valor agregado real. Este pro-
ducto neto, refleja fielmente las medificaciones en los costos industria-
les via variaciones en la relacién de insumo producto. Es decir, se con-
sidera en forma particular el efecto de la variacién en la eliciencia en
el empleo de los materiales consumidos.

Por lo que respecta a los lactores de la produccidn, se seleccionaron
dos como los representantes mds iddneos, la fuerza de trabajo y el ca-
pital invertido. Siempre que las condiciones lo permitieron, se utilizd co-
mo medida del empleo de la fuerza humana, el nimero de horas- hom-
bre trabajadas. Los montos de capital invertido existentes no fue posi-
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ble gjustarlos con un cceficiente en su grado de aprovechamiento o
utilizacién considerdndolo como un factor subyacente en el nivel de
la productividad.

En forma conjunta fueron incluidos la {uerza de trabajo y el capital
invertido como aproximacién al concepto de empleo total de facto-
res productivos.

La medida de la preductividad estimada se refiere por lo tanto al
ccmpleio de factores productivos empleados. Ademds de elaborar la
aproximacién « la preductividad total, se presentan la particular de
la fuerza de trabajo v la del capital.

La estimacién del desarrollo de la industria manulacturera elabora-
da en este trabajo es congruenic con las estimaciones de la aporta-
cién neta de este sector al producto nacional, al utilizar valor agrega-
do neto SBe delinid a este producto neto como la diferencia entre el
producto bruto total v lus compras de materiales intermedios a precios
constantes. Este concep'o permitié considerer los electos de las vario-
ciones en lcs términos de intercambio del sector indusirial, el particular
grado de transicrmacién v elaboracién de la indusiria, el grado de es-
pecializacion industrial, la eficiencia en el uso de los insumos interme-
dios y por ofra parie evitd la doble contabilidad de bienes v servicios.

Considerando el grado relative del desarrollo indusirial, su compo-
sicién v estructurg, su grado de diversificacién e integracidn sus relo-
ciones con el conjunto del aparato productivo, es explicable la comple-
jidad v acrecentamiento en los costos industricles en 1960 al compa-
rarlos con les prevalecientes en les decenies anteriores.

El conceplo de valor agregado utilizado, expresado por el conjunto
de sueldos salarios prestaciones, utilidades, efc., estd valorado al cos-
to de los {actores incluyendo los cargos por la depreciacidén, o sea es
un valor brute. La posicién particular de las actividades indusiriales re-
sultante de su contaclo con el medio econémico como oferente y como
demandante es considerada al emglear el valor agregado neto a precios
reales, medicnte el emuleo de indizes especilicos privativos del produc-
to total v del insumo de bienes y servicios provenienles del resto de
los seclores ecendmicos.

Sin embargo no se prelende dar un monto absoluto de la produc-
cién industrial en México, en el perfodo 1929-1960, o un ritmo de cre-
cimiento para el total de la industria manulfacturera. La estimacién ela-
borada en esta investigacién sélo proporciona una idea de su desarrollo
real en el seclor circunscrito por el campo de informacién utilizado.
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Las ventajas del método empleado radican fundamentalmente en
considerar periédicamente los cambios en la estructura industrial, asf
como las modificaciones en la composicién v en la calidad de los
produclos, cambios en la estructura de los costos y el imracto de las
variaciones en la relacién de precios del intercambio industrial,

DEFINICIONES ADCPTADAS

El factor fuerza de trabgjo se delfiniéd como el personal ocupado to-
tal en la industria incluyendo « los obrercs, empleados, directores a
las personas no remuneradas ¢sf como a los propietarios que partici-
pan en el proceso productivo.

Como se dijo, siempre que fué posible nos inclinamos a considerar
como unidad bdsica de utilizacién del insumo de este {actor las horas-
hombre trabajadas, con cambios en la duracidn de la semana de tro-
bajo o del trabagjo por afies, como uno de los faciores que estdn in-
fluyendo la relacién producto-insumo de factor.

La definicién de capital invertido cdoptada es aquella en la cudl
se incluye todos los bienes producides para su utilizacién en ulteriores
procesos de produccidén, maduinarict y equipo, {dbricas, otras cons-
trucciones y obras v las existencias en poder de los productores de ma-
terias primas, articules semiacabados y acabados, Los valores corrien-
tes del capital invertido fueron ajustados con indices especificos par-
ciales con el objeto de evaluar su magnitud a precios constantes. La
validez en los resultados obtenidos por este procedimienio estd¢ con-
dicicnado por varios supuestcs e hipdtesis,

Para determinar la importancia relativa del empleo de fuerza de
trabajo v de capital, les dos factores considerados, se utilizé su retri-
bucién respectiva en el producio neto.

LIMITACIONES Y OBSTACULOS DE LA PBESENTE INVESTIGACION

Las estadisticas disponibles para redlizar una correcta evaluacién
de la productividad son insuficientes, poco congruentes no guardan sufi-
ciente comparabilidad vy en general se dispone sdlo para periodos ais-
lados. Sin embargo, es necesario utilizar, conocer vy analizar los resul-
tados de estas estadisticas en forma individual y colectiva, en primer
lugar para determinar sus deficiencias, v en segundo para tener al
menos una idea aproximada o ung imagen parcial de los fendémenos
econémicoes.

El criterio muy difundido. de no utilizar los series estadisticas dis-
ponibles arguyendo una reducida confiabilidad en estcs, permite adop-
tar la posicién mds cémoda, la de no molestarse con las tediosas es-
tadisticas y hablar de la realided objetiva a menudo en forma abstracta
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Con el riesgo de no disponer al menos de un panorama de la pro-
duclividad si no se consideraban éstas se procedié a realizar la presen-
te investigacién, ulilizando las armas e instrumentos convencionales
existentes a la mano,

En primer, lugar fue necesario considerar en una forma congruente
y en perspectiva histérica los principales acontecimientos contenidos en
las encuestas censales de la industria.

El esquema presentade en estos anales se basa en un nimero de
caracteristicas v variables de las actividades indusiriales bastante com-
pleto. Se aceptan las limitaciones particulares de los censos industria-
les pero es indispensable considerar la importancia de las fotografias
de la realidad industrial arrojadas por éstos cada cinco afios.

Las estadisticas v elaboraciones explicativas y representativas de
la evolucién de los fendémenos en las diversas actividades econdémicas
son escasas. Por esta razén, para lines del presente trabgjo, se ela-
boraren indices de precios especificos de los productos obtenidos y de
las principales materias primas consumidas. Estas series se utilizaron
concretamente para eliminar la influencia en las variaciones de los pre-
cios en los conceptos utilizados para estimar el desarrollo industrial.

Los resultados obtenidos en la estimacién del valor agregado real
industrial, calculado por diferencia de los valores de la produccién e
insumo total utilizando los mencionados indices, fueron satisfacterios.

Lo racional de este método, pocas veces ensayado, se comprobéd al
comparar el indice de precios (resultante del cdlculo de los valores
agregados reales y « precios corrientes) con la tendencia en las esti-

maciones de valor agregado real nacional o producto nacional. (Cua-
dro XX).

Estos indices de precios de los productos industriales vy materias
primas se elaboraron en forma especificaa en las dilerentes clases
industriales o industrias componentes de las quince ramas industria-
les de la Industria Manufacturera, Su  tendencia refleja las varia-
ciones en les precios « nivel de productor v consumidor industrial. Por
obstdculos insalvables, se reflieren exclusivamente a tres de los afos de

estudio, 1929, 1939 y 1960.

La estimacién del descrrollo de lar Industria Manulacturera para
1929-1960. realizada en esta investigacién, obedece a un esfuerzo por
suplir la carencia de series esiadisticas de este sector que satisfacie-
ran los propdsitos perseguidos. Por una parte éstas debian ser con-
gruentes con el objetivo de medir la preoductividad; ser comparables vy
presentar un desglose suficiente considerar las variaciones estructurales
ocurridas en el dmbito y dentro del proceso del desarrollo industrial y
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coniribuir a descrrollar métodos alternativos a los comunmente utili-
zados, basados en la extrapolacién de las magnitudes de un afio base
con las variaciones en un indice de volumen, Estos indices no conside-
ran en forma periodica las medificaciones en la estructura y composi-
cién del desarrollo industrial, en el dambito de los costos industriales,
y en la ponderacién o importancia relativa, de sus componentes. Por
ofra parte se bason en muesiras en ocasiones poco representativas.
Con el objeto de iomar en cuenta estas modilicaciones se considera-
ron los resultados de los censos industriales. Como va se dijo, éslos

constituyen el conjunto de esiadisticas mdés completgs disponibles pa-
ra periodos larges.

Los censos de poblacién contienen datos de poblacién ocupada
en la industria en ocasicnes sustiancialmenie mayores a los reportados
en los censos indusiriales. Esio obedece al cardcter mds general de
los primeros, los cuales censan «a nivel de hogares, con el elecio de
incluir v captar la poblacién ocupada en actividades industriales ca-
racterizadas como arlesanales y domésticas. Los censos industriales,
preferentemente captan las actividades del conjunto industrial organi
zado, el cual genera la mayor proporcién del producte industrial. En
1960 el 11.99% del nimero fotal de esiablecimientios captados por éstos,
todos ellos con mds de 6 personas ccupadas remuneradas aportaba
el 94.3% del producte brute, ocupaba el 81.2% del personal ocupado
vy absorbia el 96.09%, del activo fijo total.

Generalmente una estadistica corregida es preferible a unc sin co-
rregir. Al utilizar las presentadas en los censos industriales en este tra-
bajo como primera aproximacién, no se corrigieron sustancialmente.

El método particular de evaluar la productividad, seguido en este
trabajo permite subsanar implicitamente alguna de las deficiencias cen-
sales. El empleo de coeficientes de productividad, relaciones entre el
producto obtenido v los factores especificos, resuelve parcialmente las
variaciones en las definiciones censales. Si de una encuesta a otra se
modifican, se origina un nimero diferenie de establecimientos censados.
Entonces en términos absolulos no se pueden comparar las principales
magnitudes, como valor de produceién versonal ocupado, de un pe-
rfodo a otro, para determinar el crecimiento real. Sin embargoe mediante
el uso en un aio de estudio de relaciones de magnitudes con igual de-
finicién permite compararlas con las de otro afio de observacién de-
finidas diferentemente, esta es una aproximacién mds adocuada del
crecimiento o desarrollo dentro del periodo considerado.

Es decir existen relaciones vdlidas e importantes de considerar con
base en los resullados de las encuestas censales. Estas relaciones o
ccelicientes se basan en magnitudes en ocasiones parciales no sélo de
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unda de ellas sino del conjunto. Un ntimero menor de establecimientos
captados en un afio, significa no sélo menor volumen o vdlor de pro-
duccién sino proporcionalmente unat cantidad menor de insumo totdl,
personal ocupado, capital invertido, etc.

En términos generales las empresas que han escapado a las en-
cuestas censales, por definicién expresa o por la imposibilidad de cen-
sarlas, han sido las empresas pequenas, las artesanales v las familiares.
Los resultados para estas empresas no se consideran capoces de mo-
dicar sustancialmente la tendencia presentada por el conjunto de empre-
sas captadas, formado por las més eficienles y organizadas. Desde
luego que las variaciones en la proporcién de estas pequefias empresas
no captadas en las diferentes encuestas censales, significa un lactor
perturbador.

Una vez aceptado emplear las estadisticas de los censos industriales
en la aproximacién realizada en este trabaio, se seleccionaron como
representativos los resultados para 1929, 1939, 1950 v 1960.

TENDENCIAS EN LOS COSTOS INDUSTRIALES

La cuantificacidén de las vrincipales magnitudes (producto bruto,
insumo total y valor agregado) nos permiten analizar la tendencia en
la estructura de los costos industricles.

Con base en los coeficientes de insumo-producto se observa una
tendencia sostenida en el incremento de los costos industriales. Esta ten-
dencia dlcista ocurrié en el conjunto de la industria manufacturera y
en el de industrias de bienes de consumo v de produccion.

En las actividades componentes de las ramas industriales, la ten-
dencia a aumentar los cosios es generalizada. La posicidn mdés venta-
josa, logrado en alagunas ramcs indusiriacles, ha consislido en mante-
ner la proporcién de los cosios respeclo al preducto en el curso de
lapsos cortos. En los periodos largos como el de 1929-1960, no se ha
logrado ni siquiera mantener los coeficientes de insumo-producto. Sor-
prende parlicularmente el aumento relativamente mayor registrado en
el nivel de costos de las industrics productoras de bienes de produc-
cién con relacién « las modificaciones en el de los relativos a las de
bienes de consumo. Desnués del considerable incremento en los costos
de las industirias productoras de bienes de consumo, registrado en el
intervalo coemprendido entre 1929 v 1939, se observa en estos una ten-
dencia a aumentar relativamente suave, hasta legrar un nivel obsoluto
mds bajo al promedio general de la industrict en el cno de 1960 (Cua-
dro V).
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Por su parte las industriocs de bienes de produccién, materias pri-
mas v bienes de inversién, registran hasta el afio de 1950 un nivel
de costos menor al observado en la industria total. Después del impor-
tante aumento en éstos registzado en 1939 con relacién a 1929, se esta-
bilizan en 1950 ailo en el cudl se registra adn una ligera disminucion en
su nivel con relacion a 1939. Sin embargo en 1960 el conjunto de estas
industrias regisiré un deterioro de 20% en el nivel de sus costos con
relacién a 1950. El impacio de esle incremento, sobre los cestos genera-
les registrados en la indusiria, determiné el delerioro en los coeficientes
de insumo-preducto de la indusiricc manufacturera total de 0.631 en
1950 « 0.689 en 1960. Esta modilicacién de los costos industricles signi-
{icd una pérdida en términos recles de 3,000 millones de pesos en el
producto neto de 1860. El produclo bruto industrial a precios corrientes
se incrementd en un 215% aprozimadamente, mientras el valor agrega-
do o producto neto apenas sugerd su nivel de 1950 en un 168%, como
resultado del mencionado deterioro en la relacién de insumo-producto.

En el periodo 1929-1960 la pérdida registrada en el producto neto
por el deterioro en los costos industriales adquiere dimensiones relativas
considerables como la evidencia la variccién en el nivel del cozliciente
de insumc-producte de 0.476 a 0.689 en los ahos extremos de este lapso.

CAUSAS DEL DETERIORO EN LOS COSTOS INDUSTRIALES

Las causas del deterioro en las ganancias netas por unidad de pro-
ducto bruio indusirial se pueden relacionar cor el tipo de desarrollo
industnal promovido. La prolitica de sustitucién de importaciones, em-
pleada como tno de los principales insirumentos para promover el
desarrollo industrial de México, no ha respondide a las mejeres deci-

siones basadas en criterios econdmicos definidos con caracteristicas
discriminatorias.

Es decir no se ha tomado en cuenia el tipo de industrializacién
mdés adecuado, basado en la tecnologia mds prepicia, segtin los costos
relativos de la mano de obra y del capitel ni se ha fijado objetivos de
integracién creciente, tampoco se ha seleccionado el tipo de productos

mds convenientes pcra producir, considerando las ventajas relativas
reales.

La idea de un crecimienlo cuantitativo en las actividades industria-
les, sin considerar los costos impliciios en recursos humanos y sociales,
ha predominado sobre la basada en los condiciones particulares de la
sociedad. La proliferacién de plantas indusiricles se ha traducido en
capacidad instaleda no aprovechada con niveles de altcs costos de pro-
duccién, Por oira parte la diversidad en la variedad de producios de-
nendades por la estratificacién del ingreso, limita la produccién en es-
cala con cestos bojos.
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Considerando el alto grado de materias primas insumidas prove-
nientes de la propia industrig, es evidente el efecto dcumulativo y multi-
plicador de estos altos costos en el total de la industria manulacturera.

La proteccién arancelaria indiscriminada a la industria juega un
papel muy importanie en la preservacién, el mantenimiento y el apoyo
a los costos industriales altos.

La elevacién registrada en los costos industriales ha impedido que
la industria manulacturera, como componente mds importante del sector
industnal total, se constituya en el insirumento esencial en el incremento
en el nivel de vida de la poblacién, tal como se le habla concedido,
en los periodos posteriores « la crisis mundial de los afios treinta, du-
rante el periodo hélico y posteriormente a éste.

Es necesario aceplar por olra parte una estructura de los costos
industriales mds compleja, con una tendencia ascendente, como refle-
jo de los cambios en la esiructura indusirial v de la diversificacién de
la vroduccién industrial. Las relaciones existentes entre el sector ogri-
cola y el industricl son tan estrechas cue rebasan la disyuntiva de
desarrollo agricola o desarrollo industrial, para concluir en una pers-
pectiva de mutua dependencia v «l fomento de una politica de cre-
cimiento equilibrado e interdependiente enlre estos sectores.

El estimulo de la proteccién indiscriminada al desarrollo de indus-
trias ineficientes y de otras con una prioridad muy baja en un progra-
ma racional de desarrolio econdmico, ha originado la nulidad de los
costos industriales como criterio de seleccién de industrias. La ele-
vacidn en los precios esid apoyada en la idea de otorgar una mayor
proteccién del exterior mientras mds ineficientes son las actividades
industriales internas. Lo protegido en la realidad ha sido en grem me-
dida la ineficiencia, pues el weriodo de infoncia en el desarrollo indus-
rial en el cual los cosies altos son caracteristicos se perpeta gracias
al desarrollo de un mercado caulivo.

OCUPACION EN LA INDUSTRIA MANUFACTURERA.
CAMBIOS EN LA ESTRUCTURA OCUPACIONAL

La absorcién de mano de obra por parte del sector industrial en
general presenta las siguientes caracteristicas; la tasa de crecimiento
en el empleo adicional de fuerza de trabajo ror este sector ha sido
de 3.6%, 2.9% v 5.0%, para los periodos 1930-1960, 1830-1950 v 1950-
1960, respectivamente. (Cuadro XXVI).

La composicién v calidad del personal ocupado ha cembiado en

forma sustoncial pues el ntmero de personcs con categorict de direc-
tores, propietarios, empleados u okreros se ha modificado, delerminan-
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do porcentajes diferentes’ con respectd al total dependiendo del afic de
estudio. Asf en 1929 del toicl el 11.6% lo constitufen los propietarios
o socios, el 6.19% lo formuban los empleados de adminisiracién v el
82.3% estaba integrado por los obreros. Para 1539 el personcl directivo
represeniaba el 5.3% del personal total, los empleados el 8.49 v los
obreros el 86.3%. Para 1960 éstos percenigjes eren los siguientes para los
propietarics (incluyendo familiares no remunsrados) el 12.39% para
los empleados el 22.2% y poara los obreros el 65.59% (de los cuales
un 47.695 estaba consiilulde por obreros cdlificados).

Se ohserva una clara tendencia a cumentar la ocupacién de em-
pleados, refleic de la creciente complicacidn administrativa v de los
procesos industricles, del aumenlo en la importancia de las relcciones
pablicas de la empresa, de la implantacidn continua de sistemas de
control, apoyada v alentada por la exislencia de un sactor en espansién
de clase media abasiecedera del indispencable conjunio de protesio-
nistas libres para desempenar éstos puesios.

En cuanto a la imporiancia del perscnal ocupado en actividades
industriales considercndo el crecimiento natural de la poblacién vy el
incremento de la poblacién econdmicamenie activa, se observa el si-
guiente panorama.

Lat poblacién ocupada en actividades industriales ha crecido como
se pucede cpreciar en el cuadro “"México, Estructura Ocupacional” a
una tesa superior en todos los periodos a la de la poblacion tetal v «
la de la fuerza de trakagjo. Aln censiderando estas tasas de crecimiento
superiores. el porcentaje de esta poblacién respecio del totad de la fuer-
zcr de irabajo no ha cambiado sustancialmente. Esta se ha movido de
un 14% en 1930 o un 199% en 1960. Este fenémeno explica las tasas ace-
leradas en el personal ocupado en los sectores de comercio vy servicios
con la consiguiente tendencia en el aumento absoluto y porcentual de la
ocupacién en estos sectores, Asimismo explica que la poblacién ocupada
en las actividades primarias manienga cn tasas de crecimiento de
1.89% para el perlodo 1930-1960, de 1.49% en 1930-1950 y aln un ferta-
lecimiento de ésta para el pericdo de 1950-1960 con 2.5% en promedio.

Es decir las actividades indusiriales han sido incapaces de obsor-
ber los incrementos sucesivos de fuerza de trabdjo, por el crecimiento
natural de la poblacién, y de reducir la poblacion ocupada en las
aciividades primarias, con el efecto de maniener una estructura ocu-
pacional tipica de un pals subdesarrollado con sus consiguientes re-
suliades en el nivel de vida general.

En la ocupacién del sector especifico de investigacién de este tre-
bajo, la industria de transformacién o manulacturera, podemos obser-
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var una tasa de incremento en esta de 2.2%, 2.3% v 4.8% para los
perfodos 1930-1960, 1930-1950 y 1950-1960 respectivamente. En cuanto
a la importancia de su personal ocupado con relacién a la fuerza de
trabajo total, se aprecia una tendencia al estancamiento de 11.59% en

1830, qumento tras una ligera baja en 1940 a 13.79% en 1960. (Cuadro
XXVII).

Si consideramos la importancia de la industric manulacturera no
sélo en relacién al valor agregado generado, sino respecto al personal
ocupado dentro del conjunto del sector industrial es explicable que en
este sector haya residido en buena medida la {alla total del sector
industrial parc absorber mano de obra nueva generada por el creci-
miento natural de la poblacién v la ocupada en los sectores de baja
productividad o reducido nivel de ingreso.

El resto de .las actividades industricles (indusirias extractivas,
eleciricidad, gas) requieren, por el tipo de actividad desempehada y
por su diseno tecnoldgico particular, una baja intensidad de mano de
obra. Por lo tanto, el papel de liberar mano de obra de las actividades
primarias vy de absorber la resultante del crecimiento natural de la
poblacién, recae fundamentalmente en la indusiric manutacturera,

El porcentagje de la fuerza de trabgjo ocupada en la indusiric ma-
nufacturera se ha montenido mas o menos constante, (fluctuando en-
tre un 10.6% v 1379 del total de la fuerza de ircbgjo) vy con una
tase de crecimiento de 3.29% para 1930-1960, tasa ligeramente superior
¢ la del crecimiento de la roblacién total v a la de 1o fuerza de trabgjo
(2.5%), se puede concluir lo siguienie; la industric manufacturera ha
sido capaz solo de absorber el crecimiento natural en la fuerza de tro-
bajo, coadyubando a mantener la estructura ocupacional intacta, con un
predominio de la ozupada en las actividades primarias. Por lo tanto
la_importancia de la industrializacién como factor delerminante del
descarrollo econdmico, entendido como mejoramiento en el nivel de
vida de la poblacién, ha sido limitada en muchos sentidos.

Esto no significa considerar a la industriclizacién como ociosa o de
escasa imporiancia, tode lo contrario es preciso y necesario su forta-
lecimiento rara lograr el desarrollo econdémico real,

CAMBIOS ESTRUCTURALES EN LA INDUSTRIA MANUFACTURERA

Los cambiecs estructurales ocurridos en la industriac manufacgturera
en el periodo 1929-1960 son numerosos vy sustanciales. Las causas y
electos de éstos se encuentran no sélo denitro de la propia industriq,
sino estdn relacionados con las profundos modificaciones sociales v
econdmicas ocurridas en México durante este periodo. Dado el enorme
nimero de factores subycacentes y la complejidad en el andlisis de al-
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gunos fenémenos ocurridos, los referencias a estas variaciones estruc-
turales no constituyen sino algunos indicadores de ellas.

Por una parte las industrias tradicionales productoras de bienes de
consumo han perdido importancia relativa en forma paulatina y soste-
nida. Esta disminucién se refleja al andlizar el nimero de personas
ocupadas, lc generacién de producto bruto y producto neto y en la
utilizacién y demanda de materias primas.

Como sc¢ muestra en el Cuadro XXV "Cambios Estructurales Ocu-
rridos en el Periodo 1929-1960" se observa el siguiente panorama: en
1929 el 859 de la produccién brutg, insumo y valor agregado total, es-
taba representado por los relativos o las industrias productoras de bienes
de consumo. Los niveles de estcs porcentajes se redujeron sostenida-
mente en los ailos posteriotes con niveles redondeados de 80%, 709% vy
95% pura los afies 1939, 1950 y 1960 respectivamente.

Esta evolucién sianifica una creciente imoortancia en los niveles de
las industrias productoras de bienes de produccién, pare estos rubros
de aproximadamente un 15% en 1929 « 45% en 1960. El ritmo de cre-
cimiento en el valor agregado real de estas Gltimas industrias ha sido
mayor, generalmente, al registrado en el conjunto total de la industria
y con relacién al de las industrias tradicionales. Su grado de mecani-
zacién ha sido también siempre mayor al observado en las productoras
de hienes de consumo.

Con bese en la energia elécirica consumida por persona ocupada,
se aprecia un incremento de mds de un 6409% en el grado de mecani-
zacién en la industria manufacturera en el periodo 1929-1960.

El grado de mecanizacién en las industrias productoras de bienes
de consumo y de preduccién acusan un ritmo cnual de crecimiento de
4.1% v 8.2%, respectivamente, en el periodo 1950-1960.

Este ritmo sustancialmente diferente es sintoma inequivoco del es-
tado particular del desarrollo industirial en este perfodo, en el cual la
expansidn potencial de éste dependia y aln depende de la integra-
cién del sector industrial y del desarrollo de las industrias producto-
ras de maieriales intermedios v de bienes de inversién, recueridos
por el conjunto de sectores de la cconomica. La instalacién de las indus-
trias producioras da estos bienes perienscen a las de una alta den-
sidad de capital por mano de obra.

La tendencia a inducir el desarrollo industrial en este sentido obe-
dece « la necesidad de proseguir el desarrollo industrial una vez cu-
bierta la demanda electiva de bienes de consumo, a través de la
politica de sustitucidén de importaciones,
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En términos relativos el conjunto de industrias productoras de bie-
nes de consumo presentan un grado de mecanizacién medido con los
insumos de electricidad aproximadamente de un 369% con relacién a
las productoras de bienes de produccién en 1960,

El incremento en el grado de capitalizacién no ha respondide a una
politica racional de seleccidén de las téenicas mds adecuadas, Ha obede-
cido a supuestos no reales, sobre la correlacién enire costos mds bajos
de produccién y técnica mds avanzada sin considerar los precios rela-
tivos de los factores sustitutivos del capital ni la amplitud en la de-
manda. Frecuentemente esta politica ha conducido a una elevaciéon de
costos, como resultado de las escalas de produccidn operativas, provo-
cando también inversiones redundantes.

Sin embargo a pesar de estos costos dltos, las ganancias estdn
aseguradas por la arbitraria fijacién de precios que permite la pro-
feccidn contra la competencia extranjera. Es decir en ocasiones el ma-
vor grado de capitalizacién se ha traducido en un bajo aprovecha-
miento de las instalaciones industriales como reflejo de la estrechez
del mercado interno relacionada con el crecimiento desproporcionado
de los sectores y con el nivel de ingresc medio.

Tamio en las productoras de bienes de consumo como en las de
bienes de produccién se aprecian incremenlos sostenidos en la inver-
sién en el curso de los diferentes periodos con un ritmo de crecimiento
mayor en las primeras, pero con niveles absolutos superiores en las
sequndas como reflejo del mayor capital por unidad requerido en sus
particulares disefios tecnoldgicos. Este fendmeno se manifiesta también
en una lendencia menor en la ocupacién o absorcion de personas, pues
el namero total de personas ocupadas en este sector sélo pasa de 12.5%
en 1929 a 37.59% en 1960. Como reflejo la mayor parte de las inver-
siones en capital fijo, se han concentrado en su dmbito hasta absorber
en 1960 el 509, del capital inveriido después de un nivel de 169% en
1929. (Cucdro XXIV).

La estructura del sector industrial total, se ha modilicado sustan-
cialmenie. Se observa una importancia creciente de la industria manu-
facturera en la generacién del valor agregado total de este sector. La
importancia relativa de las industrias extractivas, caracteristicas del des-
arrollo industrial de México por siglos, ha ido disminuyendo como re-
sultado de la influencia del persistente decaimientio de los precios in-
ternacionales para sus praductos, por el fuerte crecimiento de la indus-
tric manufacturera, el fuerte impulso del sector de energla eléctrica
reflejo de un gran proceso de inversién en la inlraestructura nacional,
y por el desenvolvimiento del sector de construccidn.
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En el cuadro XXVII México cambios en la estructura industridl,
se observa el descenso en la importancia de la mineria en la genera-
cién del valor agregado industrial total, de 38.69% en 1929 a 22.09% en
1939, a 10.0% en 1950 y sdélo un 6.79, en 1960. La importancia de la in-
dustrice petrolera ha ido aumentando lentamente en términos de valor
agregado aportado al producio indusirial, con las siguienies pondera-
ciones respecto al total: 7.9%, 6.%, 9.1% vy 9.5% para los anos de 1929,
1939, 1950 y 1960 respectivamente. Sin embargo el criterio de valor agre-
gado generado no se puede considerar como el mds significativo de la
importancia de esta actividad, es necesario analizar su cardcter esira-
tégico e indispensable para lograr las bases del desenvolvimienio del
conjunto de actividades econémicas.

En resumen el sector mds importante en la generacién del producto
industrial ha sido la indusiria manufacturera, con una tendencia ininte-
rrumpida en el cqumenic de su importancia respecto al total, hasta re-
presentar en 1960 el 69.69, de aquél.

La participacién del total del producio industrial total gene-ado, den-
tro del producto nacional ha evolucienado lenlamente, de 24.7% en 1929
a 33.19% en 1960, con un 25.9% en 1933 y 30.4% en 1950. (Cuadro
XXVII) Esta tendencia coincide con una gran importancia, deniro del
producto nacional, de actividades tales como comercio y servicios. Pa-
ra 1939 el 32% del preducto nacicnal lo aportaren estos sectores, y
el 38.3% en 1950. En 1960 solamente el sector comercio representé el
25.8% del procducto inierno bruto.

Como reflejo de los cambios estructurales ocurridos en la partici-
pacién de las diferentes ramas industriales en la aportacién del produc
to neto manufacturero, y a pesar de una alta densidad de capital por
persona ocupadd, se ohserva un proseso de desplazamiento de perso-
nal ocurado de las actividades tradicionales productoras de bienes de
consumo « las de bienes de produccién. {Cuadro ¥XIX).

Estos desplazamientos hacen suponer una serie de combios muy
imporlantes, como son una mejor capcacitacién del personal ocupado
una mejoria cualitativa en el conjunto de habilidades v destreza de
los obreros y directores, ya gue el cardcter de eslas empresas recquiera
de un conjunto de conocimientos acumulados cudlitativamente dileren-
tes a los requeridos en las industrias tradicionales.

EVOLUCION DE LA PRODUCTIVIDAD
La relacién producto-capital, (el instrumento mds atil para evalucr

la productivided del capital), en la industria manulccturera total ha
evolucionado, en el periodo 1829-1960, en forma muy variada. De un
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coeficiente de 0.405 en 1929 alcanza un nivel de 0.436 en 1960, con un

nivel muy alto en 1939, 0.673 y con una magnitud particularmente baja en
1950, 0.366.

Esto se deke sequramente a que el periodo de inversién industrial
ocurrido después de la Segunda Guerra Mundial, se tradujo en capa-
cidad efectivar 1eal productiva en los afios inmediatos a 1950, razén por
la cual presenta, en este aflo, un nivel particularmente limitado.

Como reflejo inequivoco de la errénea politica en materia de se-
leccién de las densidades de capital por mano de obra mds idéneas,
se observa una tendencia poco salisfactoria en la relacién producto ca-
pital de las industrias de bienes de produccién. Al fuerte aumento de
ésta ocurrido en 1939, (0.707), con relacién a 0.538 en 1929, para 1950
se observa un decremento en su magnitud de mds de un 50%. Para
1960 se logra un ligero incremenio de ésta de 22% ol pasar de 0.307
en 1950 a 0.374. (Cuadro XX1V).

Para las indusirias productoras de bienes de consumo se obhserva
un descenso menos pronunciado de 409% en 1950 con relacién a 1939
y un incremento de 24% para 1950-1960. Asi. el simple crecimiento
cuantitative en el nimero de empresas indusiriales o en el volumen
de produccidén industrial neta no significa en realidad el mejor apro-
vechamiento de los recursos productivos existentes ni la meta mdés sa-
tislactoriar de este sector. Coincidimos a este respecto, en el apoyo de
la industrializacién como férmula principal para buscar una alternativa
al subdesarrollo econdmico. En lo que no coincidimos es en los métodos
empleados en el logro de este desarrollo industrial, pues no es posible
justilicar: la {alta de criterios diferenciales en la politica de sustitucién
de importaciones; los requisitos seudoecondmicos en la aplicacién de
las leves vy reglamentos de fomento indusirial; la preferencia irresiricla
al sector industrial en detrimento de oiros vy en la falta de limitacién
de empresas en las actividades industricles o fomenter. A este respec-
to, es imperativo aprovechar un instrumento efectivo para racionalizar
las actividades industriales, en el sentido de hacer congruente la cet

pacidad inslaleda con la amplitud en la demanda real v con la po-
tencial.

Por oira parte la implantacién de criterios econdmicos en el fomen-
fo del sector indusirial v de una politica econdmica delinida racional-
mente para el conjunto del sistema productivo son condiciones indispen-
sables para el logro del desarrollo econdmico, Esta no puede concre-
tarse a fomentar las actividades industricles en forma exclusiva y pre-
ferente, pues e! desarrollo del sector cgropecuario significa inobjetable-
mente la base del incremento sostenido del cenjunlo del sistema pro-
ductivo v en especial del sector manulacturero,
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Cuadro XLVII

Industria Menufacturera de México

T'asas de crecimiento en la Productividad

1929 — 1850 1929 — 1960 1950 — 1960
Concepto
A B C A B C A B C
I. Productividad de la mano de obra
a) Valor agregado por persona ocupada 30 31 15 14 21 02 —20 —20 —27
b) Valor agregado por hora-hombre 23 23 16 nd nd nd nd n.d nd
II. Productividad del Capital
c) Relacién producto-capital —05 03-—26 02 09—12 18 2.2 2.0
I, Productividad total
d) Vdlor agregadoe real/insumo total de fac- '
tores i) 26 28 01 13 14 () —14 —14 —18
e) Valor Agregado real/insumo total de facto-
res ii) . 22 22 15 nd nd nd nd nd nd
A:  Industric Manuiccturera Tolal
B: Industrias Manufactureras de Bienes de Consumo
C: Indusirias Manufactureras de Bienes de Produccién

IFactor fuerza de trabaje basado en:

i) Numero de personas ocupadas
ii) Nimero de horas-hombre trabajadas.



El conocimiento de las tendencias en la productividad es' valioso.
Constituye un instrumento para evaluar correctamente el desarrollo
econémico de una sociedad con especial énlasis en los costos implicitos
y en la eficiencia en los métodos empleados.

Asfmismo, estas tendencias permiten realizar una critica acepta-
ble de los principales indiccdores estadisticos de las variaciones pro-
bables en las magnitudes mds importantes para conocer el desarrollo
alcanzado prokable en un momento dado.

Las tendencias de la preductividad en la industria manufacturera
se aprecian a fravés de sus tasas de crecimiento registradas, Las estima-
ciones de éstas se ilustran en forma esquemdtica en el cuadro XLVII,
para tres periodos a saber: 1929-1950; 1929-1960; y 1950-1960. Se refie-
ren exclusivamente a las registradas en la industria manufacturera to-

tal, en las productoras de bienes de consumo y en las de bienes de
produccién.

Comprenden las tendencias cbservadas para los principales fac-
tores productivos. En primer lugar para la productividad de la mano de
obra, basada en el nimero total de perscnas y en el total de horas-
hombre trabajadas. Por otra parte se presentan para la productividd del
capital, ilustrada mediante la relacién producto-capital, y por Gtimo
se incluyen dos aproximaciones a la productividad total, con el empleo
de fuerza de trabajo expresado en el ntmero de personas y en las
horas-hombre trabajadas.

Para cada una de las 15 ramas industriales componentes de la
industria manufacturera, se pueden consuliar estas cinco aproximaciones
de la productividad en los cuadros contenidos en el apéndice estadisti-
co de esta tesis.

Los resultados mds razonables corresponden «a las series corres-
pondientes al periodo 1929-1350. De estas cinco aproximaciones, la ta-
sa de crecimienio de 2.2% en la productividad total, constituye, en mi
opinién, la mdés cercana a la redlidad. Tiene las ventajas de considerar
el empleo real de fuerza de trabgjo, al expresarlo en horas-hombre
trabajadas, v por olra parte de referirse al uso conjunto de mano de
obra v de capital. En la vractica es una aproximecién mds razonable
con respecto a la de 3.0% resultante de considerar la relativa o la ma-
no de obra expresada, sélo en ¢l nimero total de personas ocuradas,

La ponderacién utilizada en la determinccién del insumo total de
factores productives le atribuye la mayor importancia al factor fuerza
de trabajo lo cual explica la escasa significacién del decremento en la
productividad del capital al considerar la total para este periodo,
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El decremento en la preductividad del capital en el periedo 1928-
1950 debe considerarse como un ajuste en el dlto nivel del valor agre-
gado por capital invertido registrado en 1939, como se mencioné el par-
ticular proceso de inversién industirial en los anos previos a 1950, no se
convirtid en mayor produccién real sino hasta los ahos subsecuentes a
esta fecha.

Dada la escasa difusién de las industrias de bienes de produccién
en 1929. las existentes en este afio disfrutaron de una alta productividad
en el capital inverlido, Para 1950, este sector industrial se habia pro-
pagado considerablemente lo cual determind junto con el proceso de in-
versién sefialado, una disminucién en el valor agregade por unidad de
capitad.

Las tasas de crecimienio en la productividad, para el periodo 1950-
1960 no se consideran razonables. aiin tomando en cuenta el impacto
del incremento sustancial en el nivel de los costos industriales ocurri-
do,  la luz de los indices de volumen de la produccién industrial, los
cuales por otra parte no consideran las modificaciones en los coeficien-
tes de insumo-preducto, reportan una duplicacién en términos reales del
producto bruto industrial para los diez afos anteriores a 1960.

Sin embargo el valor bruto de la produccién industrial se triplica
a precios corrientes segin los resuliados del Séptimo Censo Indusirial
para 1960. Si suponemos un incremento en los precios de los productos
industnales de un 100% (congruente con la tasa media anual de 8.5%
registrada en los precios de los productos industricles en el periodo
1939-1950. Cuadro XV en el lapso 1950-1960, se obtiene una cifra para
el producto bruto industrial real similar a la registrada en los princi-
pales indicadores econdmicos.

Por lo tamto al redlizar la evaluacién de desarrollo industrial para
el periodo 1950-1960 es necesario profundizar en toda clase de estadis-
ticas e indicaderes capaces de aclarar la tendencia negativa en el pro-
ducto neto o valor agregado reportado por el censo industrial de 1960.
Es necesario aclarar la influencia del alza en los costos indusiriales
sobre el producto neto o vdlor agregado real generado en el sector
mcmufocturero. La influencia del deterioro en el llamado ‘cambio iec
nolégico’, el cual ha contrarrestado la mejoria legrada en la produc
tividad ffsica de los faclores, no ha sido evaluada hasta la fecha,

La importancia del mejoramiento de las habilidades humanas, como
son el adiestramiento técnico, la investigacién cientifica, el perfeccio:
namiento de sistemas y métodos, etc., es evidente en el proceso de lu-
cha por niveles de vida satisfactorios.
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Con base en la tasa de incremento en la productividad total de
2.29% estimada para 1929-1950 se puede juzgar el producto neto apro-
ximado para 1960. Considerando el personal ocupado y el capital in-
vertido reportados por el censo de este ano se censidera razonable un
valor agregado de cerca de 24,000 millones de pesos. Este producto
neto serd superior si incluimos el total de personal ccupado en la in-
dustria manulacturera reportado por el censo de poblacién de este
afio. Fl monto del personal ocupado obtenido por diferencia de los
asignados en cactividades industricles segin estos cernsos, tiene un ni-
vel de productividad menor dada la influencia en éste,de los empleados
en indusirics artesanales y domésticas.

En resumen, se estima una tasa de incremento en la productividad
total de la Industria manufacturera no mayor de un 29, en promedio
anual para e} periodo 1929-1960.

Al comparar los tasas de incremenio estimadas para el conjunto
de la industria manuiacturera captada en los censos industriales, con
las referentes al total del sector industrial nacional, se observa un nivel
mayor en las primeras. Considerando la poblacién dedicada a activi-
dades industricles segtn los censos de poblacién y el valor agregado
total generado vor éstas al producto nacional se observa el siguiente
panorama. (Cuadro XLVIII). El ritmo de crecimiento en el producto
indusirial neto por persona fue de 1.6%, 1.79% vy 1.9% para los pericdos
1930-1950 1930-1960 y 1950-1960 resvectivamente, Las dilerencias con
las provecciones realizadas en el presente trabajo son explicables con-
siderando las diversas definiciones de los factores productivos conside-
rados, su unidad de medida y la cobertura de ambos.

Como corolario final se consideran poco satisfatoriag las tcsas de
incremento registradas en la productividad de la industria mar ufactu-
rera de México. Son particularmente bajas si consideramos que se re-
fieren a uno de los sectores mds dindmicos del aparato productivo.
Por otra parte las tasas en su crecimiento son similares a las registra-
das en las industrias propias de los paises capitalisias mds avanzados,
en los cuales los niveles absolutos en la productividad son sustoncial-
mente superiores.

Este pcnorama obliga o redoblar los esfuerzos y a perfeccionar
los instrumentos destinados al mejoramiento en los niveles de la pro-
ductividad, de las actividades industricles de México, aunque esto,
como es ampliamente conocido, es recomendacién vélida para los de-
mds sectores.

Es necesario primero mantener el ritmo de crecimiento en el nivel
de vida por encima del aumento de la poblacién y segundo recuperar
el terreno perdido, rescatando al mayor nimero de personas de las
ocupaciones de baja productividad.
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ANEXO |
NOTAS SOBRE TERMINOLOGIA DE LA PRODUCTIVIDAD

(En mayo Gltimo se reunié por primera vez en Paris el Grupo Con-
sultivo para la Productividad, de la Organizacidn para la Cooperacién
Econémica Europea (O.C.E.E.). En esa ocasién se examiné el proyecto
que sigue sobre la terminologia de la productividad, que deberia ser-

vir como base de un futuro manual acerca de la medida de la producti-
vidad).

a) Objeto de un acuerdeo sobre la nomenclaturg

1. El término “productivided” todavia no se entiende en un sbélo
sentido, v se han dado diversas definiciones del mismo. El objeto de
la presente memoria es precisar el sentido en el que el Grupo de Tra-
bajo No. 3 del Consejo de la O.C.EE. empleard habitudmente la ex-
presién Mproductividad del trabajo”, asi come definir claramente los
términos emplecdos por los técnicos europeos y suministrar una base
de comparacidn precisa en cuanto sea posible para las medidas elec-
tuadas por ellos en diversos paises.

2. Productividad es la relacién aritmética entre una determinada
produccién y uno de sus factores. Se habla asi de productividad del
capital, de las inversiones, de las materias primas, segin que la pro-
duccidén se relacione con el capital, con las inversiones, las materias
primas, etc.

b) Productividad sin ninguna calificacién significa productividad
del trabajo.

3. El significado mds comin de la productividad se refiere al tra-
bajo humano. Cuando se trata de “productividad” sin ningtn otro
atributo, debe entenderse como referida al trakdjo.

4. La productividad de un determinado trabajo es la relacién arit-
mética entre la produccidn v la duracién del trabajo mismo. Esta rela-

cién asume un significado cientifico si se precisan, por una parte, la
naturaleza y las condiciones técnicas de la produccién cue aparece en
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el numerador vy, por olrg, los elementos sobre los que se basa el cdlculo
del denominador.

5. Hay que notar que la produccién de la mano de obra es la
medida de la eficiencia de su utilizacién y no la medida del esfuerzo
suministrado por la misma. La productividad es el resultado de los efectos
combinados de un gran namero de factores distintos pero interdepen-
dienles, como cantidades y calidades de los medios empleados, perlec-
cionamientos técnicos, elicocia con que se dirige la empresg, circula-
cién de las materias primas y de los productos, utilizacién de las uni-
dades productivas segiin su eficacia, asf como capacidad profesional y
buena voluniad de los trabagjadores.

6. Las dilerencios relativas de productividad se pueden valuar
comprobando los resultados obtenidos por una empresa, una industriq,
efe., en diverscs perfodos o en dos diversos palses o regiones, o bien
comparando la productividad de dos o mdés unidades productivas (f&-
bricas, empresas, sociedades, etc.). La comparacién tiene por objeto
dar a conocer la situacién de la unidad considerada. (planta industrial,
industria, nacién), con respecto a los resultados obtenidos por otras
unidades productivas o respecto a sus mismos resuliados obtenidos en
ofros periodos, asl como permitir el andlisis de la causas profundas
que determinen su actual nivel de produccidén (cudlquiera que sea) o
de mejorar tal nivel. La valuacién de la productividad y el andlisis
simultémeo de sus causas y de los elemenios determinantes pueden,
pues, utilizarse con fines de un andlisis econdmico general (o sea para
valuar en el presente y para el futuro nacional de un pals o de una
industria, su necesidad de mano de obra, su potencia para los efectos
de la competencia, etc.); pero servird también para juzgar la eficien-
cia directiva v administrativa de las diversas plantas, sociedades o
establecimientos industricles.

La valuacidén de la productivided puede hacerse basdndose en
observaciones estadisticas existentes o bien medionte la recoleccién
de datos expresamente hecha para este objeto.

¢} Delinicién de la produccién

7. La produccién, segiin los casos, puede relerirse tanio a una
sola operacién (una mdcuina o un servicio), como a un establecimiento
industrial unc sociedad, una industria, asf como también « la econo-
mia en conjunio. En todo caso la produccién debe referirse a un con-
junto bien delinido de operaciones.

Es preferible valuer la produccién en términos reales. Sin embargo,
cuando no se irate de una mdquing, de un servicio particular o de
una industria de produccién simple, donde se mide la produccién de
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un sélo producto homogéneo, la valuacién en términos reales se vuelve
mds diffcil. Es necesario entonces recurrir a otros elementos de medida
(en particular la valuacién monetaria) tanto para el conjunto del
f:c'rlculo como para peder cuando menos valuar los elementos del con-
Junto, esto es, para agrupar en un sélo resultodo la produccién de los
diversos sectores de una industria o de la economia nacional.

La erperiencia demuestra que la valuacién de la produccién es
diffcil y el grado de precisién de la valuacién de la productividad de-
penderd sobre todo de las modalidades adoptadas para la medida de
la produccién misma.

d) Seleccién de la unidad de tiempo

8. La preductividad puede valuarse respecto a un determinado
perfcdo de trabajo (una horg, una sememd, un ano).

La productividad referida a una hora de trabagjo se toma como
base para valuar las variaciones de productividad debides a causas
técnicas.

La productividad relerida « un afio (comprendiendo vacaciones vy
ausencias) sirve para calcular el ingreso nacional o bien para valuar
los requerimientos de mano de obra.

e) Delinicidn de la mano de obra

9. Sea que se trate de produccién unitaria por hombre v por hora,
sea que se trate de produccién por hombre y por cilo, la expresién
"mano de obra” puede comprender los operarics Gnicamente o tcdo
el personal en su conjunto. En el primer caso, puede considerarse la
mano de obra directa y la indirecta. La distincién entre "operarios” y
el resto (empleados de la oficing, de los servicios administratives, de los
servicios técnicos) no es absoluta vy a este respecto los métodos indus-
triales y estadisticos difieren de pails a pals o de empresa a empresa.
Let diferenciacién puede consistir tanto en el modo de pago (en general
los operarios se pagan cada semana y los olros cada mes), como en el
grado (incluyendo hasta el jefe de grupe)!. Un criterio para resolver
los casoes limite puede ser el grado de iniciativa necescario para la fun-
cién asignada.

10. En cuanto a los operarios, se puede hacer distincién entre ma-
no de obra directa (es decir, destinada directamente a la produccién)
vy mano de obra indirecta cuya actividad censiste en trabgjos de ca-
récter general (almacenamiento, transporte de materiales, limpeza, etc.)
Naturalmente esta distincién puede variar de pais a pals, como de un
establecimiento industrial a otro.

U Contremaitre; foreman; capalaz.
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11. La productividad de la mano de obra total comprende el tro-
bajo de todo el personal adscrite, comprendides, por ejemplo, el perso-
nal asigndo a los trabajos de contabilidad, a los cdleculos financieros
ete, Cuando se valia la productividad de una industria de tremsformao-
cién es preferible no tener en cuenta los servicios de venta o de pu-
blicidad vy de propuganda. Haciendo las comparaciones entre empre-
sas es impertante que en todas las valuaciones se incluyas o exclu-
yan los mismos faclores. Los limites entre las lunciones por incluir y las
que debhen excluirse tienen que basarse en el uso para el cud se
claboran las esladisticas de produccién.

12. Midiendo el tiempo de trabagjo de la mano de obra, no se pue-
de tener en cuenta generalmente la edad ni el sexo del trabajador vy
tampoco su diversa capacidad, aunque en teoria esias distinciones
son convenientes.

13. Resumiendo, segtin el sistema adoptado, el tiempo de trabajo
de la¢ mano de obra se mide por:

1) la produccién por hora de trabajo (preductividad horaria):
1 A-la produccién por trabajador-hora:

lAa-la produccién por trabajador directo-hores;

1Ab-la preduccién por trabajador indirecto-hora (valuacién
que rara vez se hace pero que puede ser inleresante en
algunos casos).

1B-la produccién horaria del personal adscrito en total.

2) produccién por hombre y por afio (productividad anual):
2A-por operario:
2Aca-por trabajador directo,
ZAb-por trabajador indirecto.
2B-por afo del personal adscrito en total.

El término "productividad” corresponde indiferentemente a los pun-
tos 1 y 2 (produccién por hora de trabgjo y produccién por trabajador
¥y por ano). In los cdlculos es necesario especificar si se refiere a ho-
ras o d ahos de trabgjo.

14. Sucede con [frecuencia que se utilizan los inversos de los 1ér-
minos expuestos antes (como es preferible en alguncs casos para las
nociones suplementarias que se introduzcan) v que se hable de "ho-
ras operario” necesarias por unidad de produccién, ete. Se trala, pues,

del inverso de la productividad, y este término ne debe usarse jamds
en este caso.
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f) Productividad total

15. Algunos investigadores conceden gran importomcia a la va-
luacién de la productividad total que se extiende no sélo a todas las
horas de trabajo comprendidas en los cdlculos precedentes sino tam-
bién a las necesarias para la obtencién de la energla y de las ma-
terias primas utilizadas en la produccién, valuadas estas Gltimas en
horas y en ufios de trabgjo.

g) Vadlor agregado (produccién neta por unidad de trabajo y por
hora de trabajo).

16. En vez de valuar la produccién en términos reales se puede
medirla en valor agregado (valor de la produccién neta), que repre-
senta el incremento del valor de las mercancias por efecto de una trans-
formacién industrial. El valor agregado puede calcularse deduciendo
del valor de la venta (produccién bruta) el costo de lag materias pri-

mas, los combustibles, etc.,, consumidos en la transiormacién indus-
trial.

El valor agregado representa la cifra de la cual se obtienen las
sumas necesarias para el pago de los salarios o de las reservas de
amortizacién, los gastos de venta, los arrendamientos, las utilidades,
etc. El valor agregado puede dividirse, por lo tonto, por cualquiera
de los elementos de la medida de la mano de obrag, obteniendo asi
el valor agregado por hord, por operario, etc.

h) Exactitud de las medidas de productividad

17. La exactitud de la valuacién de la productividad depender&
en gran parte de la medidu seguida para calcular la produccién asi
como la medida adoptada para valuar la mano de obra, v de la
posibilidad de comparar los resultados. Cuanto mds pequena es la uni-
dad de produccién sobre la que se efectia la valuacidn, mds directa
es la valuacién de la produccién y de la mano de obra v, por lo tanto,
mds preciso serd el resullado. En cuanio sec posible se aconseja acom-
panar el cdleulo con una indicacién del tanto por clento de error pre-
sumible. Documento tomado de El trimestre Econdmico Vol. XIX No. 1

Enero Marzo de 1952 traducido de la Revista italiana Produtlivitd,
enero de ]1951.



ANEXO 1l

CLASIFICACION DE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA
ADOPTADA EN ESTE TRABAJO

La definicién de Indusiria Manulacturera utilizada ccincide con la
de las Naciones Unidas, la cual expresa: "Se entiende por Industria
Manufacturera la transformeciéon mecdnica o quimica de substancias
inorgdnicas u orgdnicas en productos nuevos, ya sea que el trabajo
se electlie con el empleo de méquinas o @ mano, en idbrica o a domi-
cilio. Comprende también el moniaje de las partes de los productos
manufacturades, exceptuando los casos en que lal actividead debe in-
cluirse, propiamente en el grupo de Construccién’t.

El conjunto de actividades incluidas en esia definicién se agru-
paron en quince ramas industriales principales, considerando la ver-
gién del Catcilogo Mexicano, de todas las Actividades Econémicas
CMAE)?, de la Clasificacién propuesia por las Naciones Unidas.

Las ramas industriales mencionadas v sus componentes (con la
nomenclatura del CM.ALE) son las siguientes:

l—Manufaciura de preductos alimenticios, elaboracién de bebi-
das y manulaciura de preductos del tabaco. Grupos 20, 21 vy 22.

2 —Fabricacién de Textiles. Grupo 23.

3.—Fobricacién de calzado, prendas de vestir y otros articulos con-
feccionados preferentemente con productos textiles. Grupo 24.

4 ~Indusirics de la madera v del corcho y fabricacién vy reparacién
de muebles v sus accesorios. Grupos 25 y 26. Excluye las clases in-
dustriales 2612 v 2616.

! Clasificacién Industrial Internacional Unilorme de todas las actividades eco-
nsmicas. Naciones Unidas. Informes estadisticos Serie M No. 4. Nueva York. 31
de octubre de 1949,

2 FElaborado por la Direccién General de Estadistica pera el levantamiento y
publicacién de los Censos Econdmicos de 1961, México, D. F., versién corregida
de marzo de 1963
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S5—Fabricacién de papel y de productos de papel. Grupo 27.
6.—Imprentas, editoricles e industrias conexas, Grupo 28,

7.—Industrias del cuero y productos de cuero y piel, excepto el
calzado y otras prendas de vestir. Grupo 29.

8.—Fabricacién y reparacion de preductos de hule. Grupo 30.

9.—Fabricacién de productos quimicos. Grupo 3. Excluye las cla-
ses 3145 y; 3146.

10.—Fabricacién de produclos minerales no metdlicos, excepto los
derivados del petrdleo y del carbén. Grupo 33.

11.—Industrias metdlicas bdsicas y {abricacién vy reparacién de
productios metdlicos, excepto maquinaria y equipo de iransporte, Gru-
pos 34 y 35. Incluye las clases 2612 y 2616.

12.—Construccién y reparacién de maquinaria, excepto la magui-
naria eléctrica. Grupo 36.

13—Construccién v reparacién de maquinaria, aparatos, acceso-
rios v articulos eléctricos. Grupo 37.

14 —Construccién v reparacién de equipo v material de transporte.
Grupo 38.

15.—Industrias Manufaciureras diversas, Grupo 39. Incluye las clo-
ses 3145 y 3146.

Como representativas de la tendencia de las Industrias Manufac-
tureras de Bienes de Consumo se seleccionaron las ramas 1, 2, 3, 4,

6,7y 15

Las ramas restantes, 5, 8, 9, 10, 11, 12; 13 vy 14; sirvieron para ilus-
trar los movimientos registrados en las Industrias Manufactureras de
Bienes de Produccién (Materias primas y Bienes de Inversidn),
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RELACION DE CUADROS ESTADISTICOS

I Factores correlacionades que contribuyen a los niveles
nacionales de productividad.

II Factores principales que alectan el cumplimiento de
los empleados en su trabajo y su productividad.

Il Efecto de los cambios tecnolégicos entre 1929 y 1939
en los varios sectores de la economia estadounidense
con la productivided de! trabgjo total.

IV Industria Manufacturera de México. Importancia rela-
tiva de las empresas captadas por el Censo Industrial
de 1960.

V Industric Manufactureraa de México. Producto Bruto,
Insumo Total, Valor Agregado vy Coeclicientes de In-
sumo-Producto.

VI Industric Manufacturera de México. Principales fuen-
tes de Abastecimiento de los insumos 1950.

VII Industria Manufacturera de México. Destino de la pro-
duccién industrial bruta 1950.
que se utilizaron para calcular el indice de los precios

VIII Industria Manufacturera de México. Articulos y Fuentes
de las materias primas y de los productos industriales
para lo anos 1929 v 1939 teniendo como base a 1960.

IX Industricc Manufacturera de México. Indices de precios
para 1929, v 1939, base 1960, de las malerias primas
utilizadas v de los productos industriales obtenidos v
sus ponderaciones o nivel de clase industrial.

X Industric Manufacturera de México. Valor de las ma-
terias primas vy de los productios que estdn represen-
tados por sus respectivos indices de precios.

XI Industia Manufacturera de México. Ponderaciones sec-
tor reales de los [ndices de precios de las materias Pri-
mas v de los productos industriales.
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X1l Industria Manufacturera de México. Indice de precios
de las materics primas obtenidas y de los productos

industriales obtenidos por ramas industriales. 1960 -=
100.

XIII Indices de precios en diversos sectores.

XIV Personas dedicadas a la Industria segtin los Censos de
Poblacién y los Industriales,

XV Indice de precios de los productos industricles obteni-
dos. 1960 — 100.

XVI Industria Manufacturera de México. Indice de Precios
de las Materias Primas utilizadas 1960 = 100.

XVII Indice de Energia del de Precios al mayoreo en la Ciu-
dad de México.

XVII Industria Manulfacturera de México. Indice de precios
para deflacionar el Insumo total.

XIX Industria Manufacturera de México. Valor Agregado
por la Industria Manufacturera en 1929, 1933 v 1960 a
precios de 12€0.

XX Industria Manufacturera de México. Indice de Precios

Implicito en las Estimaciones del Valor Agregado a
Precios Censtentes 1960 = 100.

XXI Industric Manufacturera de México. Valor Agregado
en 1950 a precios de 1960.

XX1I Comparacién de los Indices de precios del Producto
Nacional y del Producto Industrial Neto.

XXHI Industric Manufacturera de Mézxico. Diversas estima-
ciones de su desenvolvimiento, 1960 .- 100.

XXIV Industria Manufacturera de México. Cambios Estruc-
turales ocurridos en el perfodo 1928 - 1960.

XXV Industric Manufacturera de México. Tasas de creci-
miento en el Vdlor agregado real.

XXVI México: Estructura ocupacional.,
XXVII México: Cambios en la Estructura Industrial

XXV Industria Manufacturera de México. Grado de Meca-
nizacién.
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Cuadro

Cuadro

Cuadro

Cuadro

Cuadro

Cuadro

Cuadro

Cuadro

Cuadro

Cuodro

Cuadro

Cuadro

XXIX Industria Manulacturera de México, Personal Ocupado
Total. Nimero de personas e Indice 1960==100.

XXX Industria Manulacturera de México. Horas-hombre tra-
bajadas por el total del Personal Ocupado. Miles de
horas-hombre e Indice 1950=-100,

KXXXI Industria Manufacturera de México. Indices para defle-
cionar los valores de les terrenos, edificios v construc-
ciones lijas.

XXX Industria Manufacturera de México, Indices para de-
flacionar los valores de la maquinaria y equipo.
XXX Industria Mcenufeciurere deo México. Valor del Capital
Invertido en 1929, a precios corrientes v de 1960.
XXXV ‘Industric Manufacturera de México. Valor del Capital
Invertido en 1939 « precios corrientes y de 1960.
XXXV Indusiria Manufacturera de México. Valor del Capital
Invertido en 1950 « precios corrientes y de 1960.

XXXVI Industria Manufacturera de México. Capital Invertido
en 1960,

AXXVIH Industria Manufacturere de México. Vida promedio

util de la Mcquinaria y Equipo,

XXXV Industria Manufacturera de México. Ponderaciones de

la mano de obra vy del capital invertido.

XXXIX Industric Manulacturera de México. Produciividad de

la mano de obra. Valor Agregado por persona ocu-
pada. Pesos de 1900,

XL Industria Manuiaturera de México, Productividad de la

mano de obra. Valor Agregado por hora-hombre. Pe-
sos de 1960.

XLI Industria Manulacturera de México. Productividad del
Capital. Relccién Producto-Capital.

XLII México: Relacién Producto-Capital.

XLHI Industric Manulacturera de México. Indice del Insumo
total de factores productives. Fuerza de trabgjo en nii-
mero de personas y capital invertido a precios de 1960.
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“Cuadro”  XLIV Industric Monulacturera de México. Indice del Insumo

: total de factores preductivos (Fuerza de trabajo expre-
sada en ntmero de horas-hombre trabajadas v capital
invertido a precios de 1960).

Cuadro XLV Industria Manulacturerat de México. Productividad To-
tal. Indices 1960==100.

Cuadro XLVI Industria Manufacturera de México. Productividad to-
tal. Indices 1950-—100.

Cuadro  XLVII Industria Manufacturera de México. Tasas de creci-
miento en la Productividad.

Cuadro XLVII México: Productividad de la mano de obra en los gran-
des sectores econdémices.

Cuadro XLIX Industria Manuiacturera de México, Remuneracién dl
factor trabajo. Pesos de 1960 por persona ocupada.

Cuadro L Industria Manufacturera de México. Remuneracién dl
factor trabgje. Pesos de 1960 por hora-hombre traba
jada.
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CUADRO V

Industric Manulacturera de México
Producto Bruto, Insumo Total. Valor Agrogado y Coeficiontes de

Insumo-Producto
(Millores de pescs precics corrientes)
l Cocficiente de Insum
Concepto Producto Bruto Insumo tota Valor Agregedo Producto

e 1929 193 josp %0 1920 1939 1950 1960 1@9 19 jgs0 1960 1929 1939

1950
Porcentajes
Industria Manufacturera Total 7620 18636 170107 §3870 3723 11140 107365 36E49.0 4098 7495 &g 166380 0476 0598 0631
| Manufastura de preductos dlimenticios, elakorceién
e bobidas v menulechwra de productos del tabaco 3334 7408 55603 165520 1500 461.2 34907 116350 1834 2796 w006 49170 0450 0672 G629
! Febricacion de lextiles. 1809 4858 40585 66390 950 2006 29719 43670 859 Z052 1070 22720 0526 0586 0%
! Fabricacion de calzado, prendas de vestir y ofros ar-
ticulos confeccionados prelerentemente con productos A 4
toutiles 656 1187 9921 18560 348 683 5685 11670 08 504 4136 6890 0539 0576 0573
t Industios de lo madera v del corcho, labricacién y re-
de muebles y sus ocesories. 27 353 8316 8590 84 192 3445 4730 18.7 161 2971 3860 0310 0543 Q.5
3 on de pepel y de productos de papel 17.3 42.6 3935 21850 92 239 2Z571 18110 8.1 187 142.4 5440 0529 0561 0644
3 . cditericles o industriales conexas 272 42.4 3300 14650 9.5 192 1767 852.0 1.7 22 153.3 6130 0348 0453  0.535
i ucro Y preductos de cuero y piel,
o y otras prendes de vestir 155 276 1960 3760 10 194 1253 2650 54 8.2 70.7 110 0650 0702 0630
3 én y reparacién de producles de hule 2.0 36.4 k7 A 0.8 19.1 1836 593.0 1.2 173 143.7 3140 0378 0526 056! !
i én de producies quimicos 388 1020 14414 62920 24 64.3 B213 46070 147 37 600 16850 0623 06830 057
1 Fabricacién de productes minerales no metdlicos, ex-
copto los derivados del pelrdleo y del carbén 21.2 489 5605 22980 80 209 2794 13020 132 280 2811 996.0 0377 0427 0498
| Industrias meldlizos hdsicas y fabricacién y repara-
cién de preductes meldlicos, exceplo maguinaria y
equipo de transparte. 3.6 941 10886 71200 157 549 §733 53400 209 392 4153  1780.0 0429 0583 0618
2 Conslruccién y reparacidn de maquinaria, exceplo la
maquinaria eléctrica - 1.6 1758 5740 - 0.8 o2l 347.0 — 0.8 83.7 247.0 — 0485 05U
3 Construccidn y reparacion de maquinaria, oparatos,
acceserics ¥ artfculos eléctricos 0.2 76 3132 20810 0.1 39 1823 13860 0.1 37 1309 695.0 0410 0SH4 0.8
{  Construccién y reparacion de  equipo y material de
transporte 09 42.7 609.5 26240 03 3.0 4085 19430 0.6 77 010 8610 0313 0818 0670
3 Industrins Menufactureras diversas 154 271 3260 14840 63 133 1523 9760 9.1 138 173.7 5080 0415 0493 0467

Industrias Menulactureras de Bienes de Consumo 665.1 1487.7 120949 292310 8140 8912 78389 197350 3510 5065 42560 94960 0472 0398 0648
[ndustrics Manufactureras de Biznes de Preduccion 1170 3759 49158 242560 582 272.8 28976 171140 568 1531 2082 71420 0497 0593 0569

ITHTE: Censos Industriales.




CUADRO vyj;
Industria Manufacturera do México
ARTICULOS Y FUENTES QUE SE UTILIZARON PARA CALCULAR EL INDICE DE LoS PRECIOS DE LAS MATERIAS PRIMAS Y D LOS PR

INDUSTRIALES PARA LOS ANOS 1928 Y 1933 TENIENDO COMO BASE A 1860

ODUCTOS

Clase Materias Afcs Fuente Productos Afos Fuente
Industrial Concepto: Primas 1629 1939 1929* 1939 1925 1039 1929° 1939
1. Manufactura de productos alimenticies
. bebidas y tabaco
2012 Tocinerfas '
Carne de cerdo X X 1 ' Carmne de cerdo X
Chicharrén X !
longamiza X 1
manieca X 2 1
salchichas, lon-
ganiza y chorizo X 2
2013 Enlatade de carnes
Carne de res lerneray
cerdo X X 2 2  Conservas de carne
carne de ave X 2 de res lernera y
Aceite de ajonjolf X 2 cerdo X X 1 1
Tocino X 1
jomén X X 2 2
2021 Plantas pasteurizadoeras”
Leche fresca X 1 leche X 1
2022 Crema mantequilla y queso
Crema de leche b4 X 1 1 Mantequilla X X ! 1
leche fresca X X i 1 queso X 1
grasa hidregenada X X 1 1
2023 Leche condensada evaporada y en pol-
Vot leche iresca X 1 leche condensada X 1
leche en polvo X i
leche evaporada X 1
2033 Envasado de frutas y legumbres
durazno X X 3 3 conserva frutas X 2
mango X X 3 3  Conserva legumbres X 2
Fera X X 3 3 salsas X X 2 2
fresa X X 3 3 Conservas de chf-
jitomate X X 3 3 charo X X 1
pifia X X 3 3 chie X 1
chicharo X X 3 3 Durazno X 1
chile verde X X 3 3 tomate X 1
cebolla X X 3 3
cjote X X 3 3
2042 Enlatado de pescados y mariscos
pescados X 1 conserva de
(attin, sardina pescado (atin
macarela) ©  sordina y macare.
abulén X X 1 1 o X 1



Clase Materias Afios Fuente Productos Afios Fucnto
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 1928° 1939 1920 1939  1928* 1939
2042 Enlatado de pescados y mariscos

’ camarén X 1 ! camarén X X ! 1
aziicar X 1 abulén X X 1 1
pescado n/e X I pescado n/e X 1
ostidn cama-
rén langosta X 1
2051 Molienda de trigo
trigo X X i 1 harina de la. X X 1 1
harina de 2a. X X 1 |
salvado X X ! 1
semitillg X 1
2052 Molienda de nixtamal
maiz X 1« 1 masa b's X 1 1
2083 Molienda y tostado de café
calé X X 1¢ ¢ calé X X 1 1
2054 Descascarado limpieza y pulido de
arroz arroz palay X X 1 1. arroz beneliciado X X 1 1
2056 Benelicio de calé
calgs X 1 cafsd X X 1 1
2057 Fabricacion de otros productes de molino®
cebada X 1  harina de maiz X 1
mafz X vl s
2061 Panaderfa y rastelerias ; L
harina de trigo X X | 1 " pan blanco X X i 1
manteca X X i 1
aziicar X X i 1
huevos X 1
2071 Elaboracién de azdcar
cofie de azicar X X 1¢ 1¢  qzhcord X X 1 1
2072 Elaboracién de piloncillo, pomela vy pano-
cha cafia de aziicar X i 1  piloncillo, pancla o pa-
nocha X X 1 1
2082 Dulces, hombones y conliluras
azlicar X X 1 1 chocolate en tabli-
glucosa X X 1 1 lla X X 1.1
cacao X X 1 1 caramelos X X 1 1
leche natural X 1 1 pastillas X 1
leche en polvo X 1 bombones de chocolate X 1 1
esencias de frutas X 1 frutas cristali-
goma arébiga X ! zadas X 1
grenelina X 1 pastas de frutas X 1
manteca de cacao X X 1 1 bombones X X 1 1
almendra X 1 confituras X 1
dulces surtidos X 1



Clase Malerias Afics Fuente Preductos Afios
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 192§ 1939 1929 1939
2083 Gomas de mascar

azicar b4 X 1 1 chicles X X
chicle X X i i
200 Galletas v pastos alimenticias harina de trigo X X 1 1 galletas:
azticar X X 1 ! diversas corrientes % X
aceites X i bizeocho % X
finas X X
gauffretts X X
sodas X X
entrelinas X
pastas alimenticias X %
2092 Levaduras polvos de hornear
maiz X X 1 1 maltas X X
cebada X X 1 1 levaduras be X
almidén de maiz X
2094 Accites, montecas vegetoles y margarinas
aceito de: aceite de:
semilla de algodén X X i 1 algodén X X
ajonjoli X X H 1 ajonjoll X X
coco X I cacchuate %
algodédn hidrogenado X X 1 ! linaza X
copra X X 1 1 coco X X
coquito de aceite X 1 pasta de semilla de
semilla de: algodén X X
ajonjolf X X 1 1. “ajonjolt X X
algodén X X 1 1 coco X
. cacchuale X 1 manteca vegetal X X
linaza X 1 cascarilla de algodén X
sebo X 1 harinolina X X
borra X
mascarote X
2085 Condimentos
alcohol X 1 vinagre X
sal X 1 sal X
2096 Fabricacién de hielo
amoniaco X X 1 1 hielo
sal X X 1 1 hielo cristal X
cloruro de calcio X 1 hiclo blanco X
agua X 1
2111 Aleohol etflico
mieles incristalizables X X 1 1 ¢lechol LS
4cido sullirico X 1 alcohol de 96° X
cafia de azdcar X 1  dlcohol de 95° X
2112 Bebidas alcohélicas a base de agaves
pifias de maguey X 1 mezcal X X
tecuila X X tequila X X

Fuente
129" 1939
i 1
i )
1 1
i 1
1 i
1 !
. |
i 1
i 1
i 1
1
1 1
1 1
1
1
i Y
1 1
1 1
i
1 i
1
1 1
M
i
1
1
1
1
1
1
1
1
1 1
1 1



Clase Materias Afcs Fuente Productos Afios Fuente
i i ~ S BT T 1920° 1939
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 1923° 1939 e 1939
211 uardi n
3 Aguardientes de cofia mieles incristalizables x 1  aguardiente de cafa X X 1 }
piloncillo X 1 ron X X !
alcohol X 1
2121 Vinos y aguardientes de uva
alcohol % 1 1 licores X 1 1
azticar X 1 vinos X X !
uva X X 1 1 jarabe X 1 .
concentrade de uva X 1 ron X
brandy X 1
sidra X !
2122 Pulque
aguarmiel X nd. 1 pulque X nd 1
2131 Cerveza
malta X X 1 1  Cerveza de barril X X 1 1
Iapule X X 1 1 cerveza de botella X X 1 !
arroz X X 1 i
azacar X 1
granulado de malz X 1
2141 Aguas gaseosas y aguas purificadas
aztcar X X 1 1 agua mineral . X X 1 1
jugo de frutas X X 1 1 refrescos o gascosas X X 1 1
esencias {(cocacola) X X 1 1 -
gas carbénico X 1
dcido cftrico X 1 ) )
2211 igar! tado X X
tabaco en rama X X 1 } clgamro cortad b'e 1
Z%}g Tabaco papel para cigarros X X 1 1 S‘?l:':o de ufia X 1 1
2. Fabricacién de textiles
2311 Despepile vy empacado de algodén
algodén en hueso X X 1 1  algodén en pluma X X 1 1
semilla de algodén X X 1 1
borra de algodén X 1
2312 Hilos de coser ' '
hilo ¢ hilaza de' algoddn X 5§ 1 hilo X 5 1
213 Enrollado, mercerizado y tenido de hilo
hilos de algodén X X 1 1 Hilo do algodén X 1 1
hilaza de algodsén X X 1 1 hilo de artisela X 1 1
hilo de seda X 1
2315 Hilades y tejidos de algodén
algodén (promedio géneros blancos X 1
penderado por tipos) X X 1 1 . percales X X 1 2
borra de algedén X b4 1 1 telas de fantasia X 1 2
hilaza de algodén X X 1 1  telas tedidas X X 1 2



Clase
Industrial Concepto:

Malerias

Primas

Afios

Fuente

1929

1939

1929°

1939

Productos

Anos

Fuenle

1929

1939

1929°

1939

2313 Hilados y tejides de algedén

2316 Hilados y tejides de lana.

2318 Blanqueo mercerizado, tehido y estampa.
do de telast

2331 Desfibracién limpieza y otros procesos de
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Clase Materias Afios Fuente Productos Afios Fuente
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 1929* 1939 oo 1939  1929° 1939
2335 Hilados, tejidos y torcidos de olras fibras |

duras raiz de zacatén X X 1 1 cepillos y escobas ¥ ble 1
palma X X 1 1
mijo X 1
mangos de madera X ]
2343 Gualy, borra, entretolos 1
Desperdicios de borra X X 1 1
algodén X X 1 1 estopa X X 1
borra de algodén X 1 1
lana X 1
3. Fabricaclén de calzado, prendas de
vestir y otros artfculos textiles
Fabricacién de tejidos de puntoe
artisela y seda medias X X 1 1
o fibra nylon X X 1 1 calcetines X )
hilaza de algodén X X 1 1  ropa interior X I
hilaza de lana X 1 gweaters X 1
hilo X 1 calcetines y
hilo mercerizado X X 1 1 tobilleras X i
algodén X X 1 1 roga interior
telas de algodén X X 1 1 para hombre X
lana X 1 telas de punto
hilo de lana X 1 de algodén X 1
tela de punto de telas de punto
algodén X 1 de artiscla X 1
: tobilleras X 1
camisetas X 1
Fabricacién de calzado!
pieles X X 1 | zapatos X i
suelas X X 1 ! botas X 1
hilos X 1 sandalias X 1
telas para torrog X 1 pantuflas X 1
hule crudo X X ! guaraches X 1
zapatos de lona X 1
zapatos {prome-
dio ponderado) X 1
calzado de hule X 1
hormas vy tacones X X 1 1
Fabricacién de prendas de vestirg
borras X X 1 1 camisas y camisolas X b4 1 1
casimires X X 1 1 ropa interior hombres X X 1 1
telas n/e X X 1 1 ropa interior mujeres X X ] 1
;nLr‘etelas )}E i{( R | 1 sombreros § X | 1
akig 1 1 campanas de pelo X I
dril X X 1 1 bonm X L



C Materias Afc Fuente Productos Anos Fuente
loso ] _ i nos - —— 1040
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 1929* 193¢ 1929 1939 19
Fabricacién de prendas de vestirg
telas de algodén X X 1 1 panuelos X 1
telas de lana X 1 impermeables X 1
hilo de algodén X 1 -+ corbatas X I
hilo do lana X 1 cintas X 1
conos y campanas X 1 agujetas X 1
relo X X 1 1 paraguas X X 1 1
hilo e hilaza de
algodén X 1 sombrillas X X 1 1
gabardina X 1 guantes X 1
Articulos confeccionados de maleriales
textiles, exceplo prendas de vestirh 5 5
telas de algodén X 1 colchones X 1
flores criificiales X 1
4. Industrias de la madera y el corcho y
labricacién do muebles de madera
2511 Aserraderos
nd, S madera para cons.
madera de pino X 1 truccién X X i 1
madera de caoba X I para carpinteria X X 1 1
mcdera de cedro rojo X 1  para andenes X X 1 1
‘ para pisos X 1
para durmienles X 1
pino para via 1
madera para em-
pagues X 1
2512 Censervacién y preparacién de madera
n.d. 5 nd. S
durmienles de
pino X 1
madera de ocote X 1
2522 Canastas y olres cnvases de palma, ca-
rrizo 5 S
carrizo 1 canastas X 1
2532 Productos de cercho
corcho X X 1 1 tapones de corcho X 1
corcho para relri-
gerador X 1
2533 Fabricacién de otres articulos
5 aguarrds X X 1 1
2611 Fabricacién de muebles y sus accesorios
madera de oyamel X X 2 2  muebles de
ocote X X 2 2 comedor X X 1 2
cedro X X 2 2  oficina X X 1 2
caoba X 2 recdmara X X 1 2



Clase Materias Afios Fuente Productos Anos Fuento
: . mas s 1€ g 1929° 1939
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 192y 1939 1923 193
2611 Fabricacién de muebles y sus accesorios 2
pino W 2 sala X X 1
ospejos ¥ lunas < 2 pzas. suellas de: i
triplay X 2 comeder X “ 1
oficina X 1 .,
puertas ¥ ventanas X X 1 2
sillas X b 1 2
pzos, sueltas despacho X 2
pzas, sueltos recdmarg pis 2
cajas para empaque e X 1 2
2613 Articulos de mimbre
5 S5
mimbre b 4 1 ajuar de mimbre X 1
2614 Fabricacion de mesas de billar y de bo-
lichet 5
mesas de hbillar X 1
5. Fabricacién de papel y produclos do
rapel
2711 Pastas de celulosa y papel de todas clases
clases pasta y pulpa papel periddico X 2
de madera X 2 pape] impresién X 2
desperdicios de papel envoltura X X 2 2
papel X X 1 1 papeél para tocador X X 2 2
celulosa X X 1 1 papel! para escri--
trapa X 1 tura X X 2 2
brea X 1 pape! parafinado X 2
caolin X 1 papel cartoncillo X X 2 2
anilinas pie 2 papel periédico e
impresién X 2
2712 Cartén ldmina de cartén y cartoncillo
desperdicio papel X 1 ! cartén gris X X 1 1
pasta y pulpa de
madera X 2 2
2721 Articulos de pape! do todos clases
papel envoltura papel ¢ cartén ¥
e impresién X 1 1 sus monufacturas X 5
cartoncillos es. .
peciales X X 2 2
6. Imprentas, editoridles e industrias co-
nexas ! i
Total de la ramak
papel para perid- suscripcién
dico X 1 1 g periédicos
papel para impre- diarios X 4 [
cién X 1



Clase

Materias Afos Fuente Productos ARos Fuente
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 1929° 1939 loza 1939  1929° 1939
Total do la rama®
tinta para impren-
ta X X 1 !
rapel para escritura X -
7. Industrias del cuero y preductos del
cuero y piel excepto calzado y otras de
prendas de vestir
Total de la ramat \ )
cueros de guancdo suela X X i 1
vacuna X X 1 1 carnaza X X N 1
quebracho X X 1 1 oscarias X X i 1
pieles* X 1 cherol negro X X H 1
telas n/e X 1 glasés X X :
cuero de ganado pict de borrego X
lanar X 1 monturas . X i
cascalote X 1 articulos de viaje X 1 1
anilinocs X 1 vaqueta X
deido sulftirico b4 1
8. Fabricacién y reparccién de producios
de hule
Total de la ramam
cuerdas bs X 1 1 llontas - X X i {
hule X X o1 1 cdmarcs X § \
éxido de zinc X X 1 1 tacones 1
aceleradores X X 1 1 tela ghulada X
pigmentos X 1
alambre X 1
antioxidantes X 1
negro de humo 1
telas X 1
9, Fabricacidn de producios quimicos
3111 Acidos, bases, sales y otros productes qui-
micos inorgdnicos esenciales o °
3113 E sivos ifici -
xplosivos y fuegos artificiales pelvora x X \ | explosivos X X 1 1
3121 Aceites esenciales para usos industriales® . 4 N 4
3131 Pinturas ba-nices y lacas
ur nices ¥ " N 4 colores secos ;(( ))é } }
aceite de linaza X 1 colores pasta X X 1 1
aguarrés X 1 pintura de aceite % b i 1
anilinas X 1 esmaltes ¥ X 1 i
brea X 1 barniz



Clase Materias Afios Fuente Productos Afos Fuente
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 1929* 1939 153 1939 1929° 1839
3131 Pinturas barnices vy lacas

litophone V4 1 pintura al agua v 1 1
secalivos X i
lacas 3 1
pintura antico-
rrosiva % 1
5
3141 Productos larmacéuticos medicinales q 9
3143 Jaobones, detergentes y olros productos pa-
ra lavado y asco aceites de: jabén:
ajonjoli, algodén corriente X X 1 1
coquito X i tocador X X 1 1
esencial X X 1 I lejlas X i
de coco X I glicerina e 1
de semilla de cremes dentffrica X 1
algododn X 1 aceite X 1
sosa calstica X X 1 l
brea X 1
sebo X X 1 1
silicato de sodio X X 1 I
perfumes X X 1 1
sal X 1
grasa de hueso X !
3144 colorantes X “ 1 4 tinla X ° 1 4
10. Fabricacién de productos minerales
no metdlicos
3312 Ladrillos, tabiques y ctros
barro X i I ladrillo comin X X 1 1
3321 Vidrio plano y otros tipos de vidrio pri-
maria arena silicosa X X 2 2 vidrio plane X X 2 X
ceniza de sosa X X 2 2 botellas X X 2 X
piedra caliza X 2 cristaleria X X
pedaceria de vidrio X 2
3324 Espejos lunas emplomades biselados ] 5
espeios X X 1 1
lunas X X 1 1
cristales bise-
lados X X 1 1
3332 Artteulos de loza vy poreclona 5
barre comtn X 1
caolin X 1
creta X 1
yesa X i
3341 Cemento hidrdulico de todas clases
piedra caliza X 2  cementa gris
yesa X 2 y cemento blanco X X 1 1



Clase Materias Afos Fuente Productos Adnos Fuente
Industrial Concepto: Primas 1929 1939 1929* 1939 1920 1939 1929* 1939
3351 Yeso y productos de yeso

pledra caliza X X 1 1 yeso s X | 1
caolin X X 2 2
3353 cal 5 cal X X 1 1
cal X 1 cdl hidratada X 1
piedra caliza b 1
2354 Marmelerfas®
mdrmo} X S 1 niches X S 1
3355 Mosaicos muralitas
5 S
cemento blanco b4 1 bloques X 1
cemento gris X | escalones X 1
mosaicos X 1
3356 Tubos y bloques de cemento
cemento gris X 1 tubos y labiques X 1
11. Industrias meldlicus bdsicas y fabri-
cacién y reparacién de productos me-
t&licos
Industrics bdsicas del hierro y del ace-
o’
hierro N X X 1 1 planchas X 1
acero X 1 alambrén de hierro X 1
bronce X H palastro de acero X 1
plomo X X 1 1 rieles de acero X X 1 1
estafic X 1 planchuela claves
cobre X 1y material rodante X X 1 1
hierro en lingotes X 1  alambre de acero X X 1 1
chatarra X 1 alambrén de acero X X 1 1
magnesia X 1 solera de acero X 1
aleaciones X 1 varilla de acero X 1
piezas fundidas X X 1 ]
solera y varilla
de hierro X H
acero eléctrico
fundido X 1
alambre insulado X 1
alambre para sol-
dadura X 1
alambre y cable
para intemperie X 1
bolas de acero X 1
estructuras de
acero X 1
hierro comercial X 1
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Industrial Concepto! Primas 1929 1939 1929* 1939 1979 1
Industrias bdsicas del hierro v del ace-
° hierra para cons- \
truccién X 1
lingote de hierro X \
ruedas y ejes X
tornillos pernos 1
remaches X
3421 Fundicién, refinacién, laminacién, exiru- 5
sién y esliraje de cobre o sus dleacicnes 5
cobre X 1 alambiques X 1
3424 Fundicién, refinacién, laminacion, extru- '
"os;g?k Y cstirgje de otros metales no le bronce X | vélvulas de bronce X }
plomo afinado X 1~ soldadura en varilla X
2612 Muebles de metal v
lamina 1 5 J
hierro X 2
barnices y esmal.
tes X 2
dalambre estofado X 2
tuberfa de hierro X 2
hierro dangulo e 1
3511 Envases y otros productos da hojalata
hojalata X X 1 1 botes X X 1 1
l4mina negra X X 1 1 tapas y tapones X X i i
alambre X 1 bote alcoholero X 1
lémina galvanizada X i corcholatas X 1 1
estafio X 1 cubelas X 1
corcho X X 1 1 tapén corona X 1
3512 Galvanizacién, cromado y niquelado
ldmina de hierro X 1 lamina galvani-
zine X 1 zada pS 1
3513 Baterfas de cocina®
aluminio X 1 ollas X 2
de X 1 sartenes X 2
hierro galbaniza- cacerolas X 2
3514 Articulos troquelados y esmaliades
lémina de hierro X 1 ] 5
3515 Municiones y armas de tucgs
plomo X 1 5 5
a cadenas rapas
318 Claves nes ¥ grop acero X 1 clavo X X i 1
alambre de hierro X 1 5
ldmina X S 1



- Fuente
5 Materias Aficy Fuente Producter Afos
Clase ater Afios u : . ——5E
Industrial Concepto: Primas 1929 1930 102y 1939 1839 1933 U
3520 Cortinas ,puertas metdlicas y herrerios _
lémina he b i I corttinas ¥ puer- |
hierro dulce b X ] i ias de accro X
acero X | estructuras de 1
hierro estrucluratl X 1 hierre X
3522 Tornillos, luercas pijas s 5
alambre de clavos para via « 1
acero X tornillos y tuercas X 1
hierro en X
varillag
hierra en
soleras X
12, Construccidn y reparacién de magui-
naric, excepto la maquinaria eléctri-
ca
3611 Maquinaria agricole excepto iractores 5
lamina X 1  arados X }
metal babbit X 1  bombas X i
solera de acero X vejos para arados X
tornillos X
13. Construccién y reparacion de magqui-
naria, aparates y accecorics y ar-
ticulos cléctricon,
14, -Construczién y reparacién de equipn
y material de transporie
3832 Ensamble dr vehiculos automévilest
llemtas 1
motores para .
autos y sus partes X 4 automéviles X 1
tornillcs X 4 . 5 .
tuercas X 4  carrocerias X 1
3833 Carrocerias de vehiculos automéviles ' ' 5
5 5
15. Industricz  monulactureras diversas
3145 Velas y veladoras
parafina X X 1 1 velas de cera X 1
poraling X 1
estearing X 1
velas X 1
3146 Cerillos y [6sforos®
clorate de potasa X X 1 2  cerillos X X 1
estearing X 1 féstoros X X 1 2
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- Prod " - Fuente
Clase Materius Afes Fuente roductos ~______Anc» m
Industrial Concepto: Primas 1929 ig3g 1979* 193¢ 1925);93_?____“_"_.—-——
3146 Cerillos y {6sforos®
{6sfore amoric X X } ;2
goma damar X X i <
hilaza X 1
paraiing X 1
azulre it 2
cartoncillo % 2
colorantes X 2
3912 Articulos ortopédicos 5
5 5 5
3913 Fakricacién de bdésculas 1
lingote de hierro 1 bésculas X
3923 Arifculos de éntica® ) 1
armazones X 1 antecjon X 1
cristales en brulo X 1 - cristales pulides X
3942 Joyerfas y relojerias
5 s 5
oro X 1
plata X 1
platino X 1
3944 Adeornos metdlicos 5 S 3 >
3951 Instrumentos musicales 5 5
3961 Juguetes 5 5 5 5
3966 Produecién de peliculas cinemalogréficas
¥t 5 4 S 4
3967 Rétulos en general 5 S 5 5
3970 Otrag Industriast 5 5 5 §
Puentes:
! Concentracién de las bolelas auxiliares del cuestionario general del Censo Industrio! respective.

4

Estadisticos continuas elaboradas por al Direccién General de Estadistica.
Direccién General de Feenomia Agricela de la Secrelaria de Agricultura y Gonaderia.
Anuarie de Comercio Exierior del cho respectivo.

Parei las clases industricles en las cuales no fue posible elaborar el respectivo indice ya sea para las materias primas o para los prod.uclos,
¢! tratamienio que se lez otorgd para determinar su Indice de precios consistié en suponer cue ol movimiento de los precios de las closes indus-

triales disponibles en csa rama, era representalivo de su movimiento, es decir se les adjudicé ol Indice de precios general ya ponderado de
la rama en cuestidn

Investigacién directa.

n.d. No disponible per carencia de dates censales

Qbservariones:

+ Como ninguna do las estodisticos continuas de la Direecén General de Estadistica tiene datos para ol afio 1929 en los cascs en que en este cuar

dro aparezea como fuente en el ailo de 1929, significa qque los datos do éstas muestras, para el afio de 1960, se utilizoron para realizar la compa-
racién con los dalos censoles del afio de 1929,
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Close industrial no existente, de escasa significacién o englobadd en otrq en el aito de 1829,
Con vase en los datos de precios medios rurales se corrigié la tendencia en los precios de estos articulos.
El precio de esle articulo que se utilizé en el cdleulo del Indice fue el promedio ponderado tomando en cuenta la variedad y la calidad de este.
Comprende las clases 2321, 2322 y 2323.
Comprende las clases 2411, 2412, 2413, 2414 v 2421
Comprende las clases 2431, 2432, 2432, 2433, 2434, 2435, 2436; 2437 y 2438. Los resultados fueron confrontados y cemplementados con ¢l subin-
dice “tcla y ropa corriente” del indice de precios al menudeo que elabore la Direccién General de Estadistica,
Comprende los clases 2441, 2442, 2443, 2444, 24445, 2447 y 2448.
Los resultados, de scuerdo a este desglose, fuercn confrontades con un indice de precios de importacién de materias primas constituido por 30
fracciones,
Con kase en el incremento observado en el precio de la exporiasién de periddicos se estimé ol Indice para este afio, a patlic de ol ded
afto 1939.
Comprende las clases 2811, 2812, 2813, 2814 y 2815,
Comprende los clases 2911, 2921, 2831, y 2232
Comprende las clases 3011, 3012 y 3013,
Debido a la ausencia de comparabilidad en les doics del censo el indice de precios para esta clage industrial ce estimé con base a un
indice ponderado de importacién de malerias primas y productos quimices, Para el aiio de 1839 éste indice estuvo (orquo por 35 lracciones
arancelarias de la tarila de imporiacién, Para el afio de 1329 se redujo a 16 fracciones debido ¢l cardcler mds gentrico de ésl,a'en este
afo. Por olra parte la disponibilidad de datos permitié claborar un indice comparande los ofics 1928 y 1939, fomando a éste Gliimo ano
como base, pora 1929 ¢l indice fue do alrededor un 409% del de 1939, ror lo que se considerd rozonable dejar el indice compuesio por las
fracciones arancelarias, un supuesto adicional consistié en establezer un ritmo de crecimiento de los precios semejante tanlo para los ma-
terias primas como pora los productos.
Debido a la poca comparabilidad existente en los dates de los censos, se estimé el indice para esle afio con base a un indice que comprende
B3 fracciones arancelarios que amparan la imporlacién de producics quimices rora las clases 3112, 3121, 3122, 3131 v 3144
Se cslaboné el indice formado por estas erimos al indice mencicnado en lo nota” .
El indice para esta clase indictrial se determind con base a los dares de 45 iracciones arancelorias que amparan tanto malerics como  pro-
ductos de esta industrie. Esle indice fue utilizado no solo para les afios de 1923 ¥ 1939, sino tamkién, pora las materias primes y los poductes,
debido a la tolal ausencia de datos usucles comparables. Existe una informacion acerca de los precios al menudeo en vorias ciudades del pafs,
de productos farmacéutices, Elaborando un promedio simple de relativos de precios entre los afios 1939 y 1960 se obtuvo un Indice de 539
para 1939 con 1960--100 no se utilizé cste indice debide a que carece de un sistema de penderacion aceptable.
Incluye los closes 2411 Y 3412 '
Se caleularen dos irdices, el primaro fue para el afio de 1939 con buze en 1800, ulilizando como fuente los estcxd.ishccs continues de la
Direccién General de Estadistica, a ecte indice co le aplics, para obtener el dalo para 1920, ¢l incremento obtenido en un indice hase
1939, para 1929 cen datos de los concentrados de las boletas guxiliares.
Sa esim’ con base @ un indice de precics busado en la importazién de peliculas en blanco, peliculos educativas y pe'“culcs reveladas,
En 193% comprende talleres mecdnicos dependientes do establecinientos industricles. cera de candelilla, industias miztas, articulos de ba
quelita, criiculos de escritorio v otres, En 1929 comorende, arlcfacios de hueso carey, industrias populares crtishca;, ceras, salinas e
industiia varias (estructuras de hierro, hilados v fejides de seda, entretelas, abonos v fertilizanies hule, focos eléctricos, discos para fonéarale
y rolles de misica), las cuales fucron englobadas en el censo de 1930 por ser de escasa importancia.



CUADRO X
Industria Manufacturera de México

Indice de precios para 1929 y 1939 de las materias primas utilizedas y de los productos industriales
obtenidos y sus ponderaciones a nivel de clasc industrial,

Clese irdice g}ngcm:’?l:W"-mE Panderaciones de los indicos do pretios
CONCEPTO Halerdos Primay Preductor Matorias Prim 3
Industetal 1929 1933 1928 1930 1929 '1'35'9 1;23{"“]2’39
1. Manufacturas de productes alimenticios, elabo-
racién de bebidas vy menulacturas de produc-

2012 3[‘03 'dclliahcco 132 l]g'g 13.8 1185513 180.0 100.0 1000 100.0
2 ceinerlas, — . - 2. - 0.1 —— Bl
20120 Conservas alimenticias? 14.4 16.8 1.2 15 12 (l],3
20212 Plantas Posteurizadoras? — 18" -— 178 — 18 e 1.4
2022 Croma, matequilla vy queso 88 1y 87 143 a2 0.4 0.1 0.3
2051 Molienda de trigo 138 204 146 211 25 199 162 12.7
2052 Molienda de nixtamal . -3 137 100 164 — 194 134 16.3
2053 Molienda y tostado de calé 122 107 112 a9 1.1 1.2 0.6 0.9
2054 Benelicio de arroz ’ 75 153 74 16 728 2.0 1.6 1.3
2056 Benelicio de Calé . -~ 61 106 104 — 8.3 58 4.6
2057 Otros productos de molino! — 16.1 — 48 — 0 — 0.1
2061 P-cductes de penaderia y pasteleria 162 228 18C 222 146 g1 109 6.6
2071 Elaberacién de aztcar 127 162 124 186 144 92 140 11.2
2072 Elakoracién de piloncillo ponela o panocha 138 149 117 167 2.6 0.3 22 0.5
2082 Lulzes, bombones y confituras? 168 215 137 178 2.9 1.7 24 1.7
2080 Gomas de mascar 241+ 425 232° 31 - 0.4 — 0.6
2081 Salletes vy pastos alimenticics 64 220 182 239 30 2.3 19 2.2
2092 Levaduras, polvos de heornear 50 144 g1 235 12 1.3 0.8 1.3
2094 Accites mantecas vegetales y margarinas 84 150 11 e 85 1219 49 89
2095 Condimentcs 12.5 -6 84 -0 () — () _—
2096 Fabricacién de hielo 252 443 521 %9 0.1 0.1 1.5 1.0
2098 Alimentes para animales v aves de corral? — 3.8 - 191 o 08 — 09
FARN Aleoho! etilico 1.0 257 175 %7 1.5 08 2.2 1.9
12 Bebidos aledholicas a baose de agaves — 118 113 182 — 0.2 — 0.6
2117 Aguardientes de cafia -2 162 110 U8 — 01 0.9 0.1
2121 Vinos vy aguardientes de uve 128 138 8.1 150 ns 0.6 0.5 0.9
2122 Pulque. — 29 — 153 — 08 — 0.0
213 Carveza 144 215 149 21 3.3 4.0 6.5 8.7
2141 Acanas gaseosas y aguas purificadaes 235 288 179 N9 11 10 17 2.2
2211-12-13 Tabazo 1L 147 107 139 85 57 107 9.8
2. Fuobricacién de textiles 106 189 116 176 1000 100.0 1000  100.0

:?)(:’;1112 Zglspezilc v en:pcccdo de algodén -1 Zgé 10.2 l{gg - '7;0 22.4 16.2

2 iloz de coser’ - j — E — 4 —_—

2315 Enrollado mercerizado v tefiido de hilo 2L} 382 275 43 03 28 02 5?
2215 Hiladcs v tejidos de algodén 116 168 128 U3 758 343 564 41t
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(ONCEPTO

¢ luindueldn pretos
indice d¢ Precios 1360160 PeaJmuenn 1

2216
2317
2318

2331

2332
2335
2243
2345

- o oa -

811
2512
2521

2022
2532
2833
2611
2613
2614
219

21
2712
2121

2811,2612
2813.2814

2815

9
2321

Hilados v tejides de lena

Hiledos y tejides de fibras artificiales?
Blanqueo, mercerizado, tefido y estampedo
do telas

Deslibracién, limpieza y otros procesos de
proparacidn de fibros duras

Hilados, tejides y torcidos de henequén
Hilades, tejidos y torcides de otras libras duras
Produccién de guata, borra, entretelas

Otrost

Fabricacién de calzado, prendas de vestir y

ofres art. confeccionados prelerente con pred.
textiles

Fabricacién de tejidos de punto
Fabricacién de calzado
Fabricacién de prendes de vestir
Ofros

Industrias de la madera y del corcho, fabrica.
cibn y reparacion de muebles y sus accesorios

Aserraderos
Conservacién y preporacién de madera®

Cajas, bailles tambores y otros envases de
madera?

Canastas ¥ otros

Productos de corcho

Otros productes de madera®

Muebles y sus accesorics de madera

Mucbles y sus accesorios de mimbre

Mesas de billar y de koliche

Persianas y transparentes

Fabricacién de vopel vy de productos de popel

Pastas de celulosa y papel de lodas clases
Cartén Mminas de cartén y cartoncille
Articulos de papel de todas clases

Imprentas, editoricles e induslrias conexas

Edicion de periddicos y revisles

Edicién e impresién de libros, Imprenta y
litogralfa comercial y Encuadernacién de libros
Industrias conexas'

Industrias del cuero y productos de cuero y
‘piel excepto ¢l calzado y otras prendos de
vestir
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CONCEPTO Katerlas Primas Produder
Indutrial 1929 1233 1923 1993
293 Otros {{ustes)? 83 141 121 176
8. Fabricacién y reparccién de preductos de
hule 91 17.4 115
3011 Recuperacién y regeneracién de hule! — 1747 — 19F
3012-13 Llontas vy camaras vy artelastos de hule,
excepto calzado de hule 9l 174 115 191
8, Fakbricacién de producles quimicos 12.5 22.7 g1 190
311 Productos quimicos bdsices 3.7 9.1 3.7 4l
3113 Explosivos v {ueges artificiales 93 350 44 368
3121 Aceiles esenciales para usos industriales® -— 6.7 — b7
3131 Pinturas barnices y lacas 52 67 6.1 105
3141 Productes {farmacéuticos medicinales 29 237 29 237
3143 Jabones, detergentes y otros proluctos para
lavade y aseo 156 23.5 11.5 187
3144 Tinturas y tintas 108 6.7 153 67
3146 Otros* 125 22,7 91 189
10. Fabricacién de produclos minercles no
metdlicos, exceplo ics derivades del petrdlec
y del carbén 114 20.5 128 202
3312 Ladrillos tabiques y otros materiales para lo
construccién 57 120 123 213
3221 Vidrio plano y olros tipos de vidrio primario 134 254 218 228
3324 Espejos lunas y emplomados 114+ 208 s0 70
3331,3332 Alfarerfa y orticulos de loza y porcelena 14 9.t 128 202
3341 Cemento 1.4t 16.3 152 157
3351 Yeso y productos de yeso 149 326 158 256
3383 Cal —* 235 122 3B
3354 Marmolerias 4t 16,5 1280 224
3355 Mosaicos, muraletas 1144 209 6.2 192
3386 Tukes, bloques? — 164 — 158
1l. Industrias metdlicas bdsicas y fabricacién v
reparacién de productos metdlicos, excepto
maquinaria y equizo de transporte 11.2 108 1585
34112 Industrias kdsicas del hierro y del azero 1.7 107 143
3421 Fundicién refinacién lominacién de cobre 16.8 108+ -2
3424 Fundicién refinacion laminacién de otcg
metdles ferrosos -3 12.2 - 77
2612 Muebles de metal y sus accesorios 133 199 108* 1552
3511 Envases y otros productos de hojalata 99 131 9.1 133
3512 Gelvanizacién, cromado niquelado 11.2¢ 16.1 108 214
3513 Baterfas de cocina -3 238 -~ 187
3514 Articulos troqueludos y esmaliados —~1 247 L
3516 Claves cadenas grapas 102 149 147 217
3518 Utensilics agricolas y herramentas de manz 1122 —t 108
3519 Articulos do alembre 1.22 90 108 175

-~ 87 -
1000 948 1050
1000 180 1020

1389 65 152

68 98 103

- 0l -

35 ol 33

45 154 85

7604 612 811

(y 08 L2

08 02 Ui
1600 1950 1209

66 55 123

137 325 138

107 8} 34
143 53 121
158 135 77

KBTS 1 .

- 61 32

ST 1y 2%

KR F I ]

- g

1008 1230 1032
Ba 357 g5
03—
g‘* 13 .
9 72 g5
85 191 s
13 103 g
- 45
-~ 12 .

N2 gy 5y

03 e

06 ¢ <

4 04

N tedices de precied
Indice dc Precics A\JGOT_IQ Miﬁu i

Rateriar Plimx«

173
iTes

30

12360

95

A

£

1620

[ —

on

o o
we n O

P2l

[
A el
PRV IR X ¥ B o SR 20}

Ha €

oy €D
o e

< w

[V -]

w

R
PLIIR e IR ]

e v e Lap D

|

R R
m RO S D B3 200

i

3,



o Indice_de Precios 950100 ww
CONCEPTO Meteriar Primas Productes Materies Primas Produda

') YA Qﬂ‘
Industrial 1999 1939 1929 1o 1929 1938 1929 1939
3520 Corlines, puertas metdlicas y herrerias 126 155 139 134 69 42 ?Z 82
3522 Tornillos, pijas y tuercas 76 15.0* 132 158 28 09 “5 "‘3
3527 Oftrog productos metdlicos® 112 151 108 155 11 45 0 Kl

12, Construccién y reparacién de maquinaria, 100.0
excepto la maguinaria eléelrica -— 9.1 — 175 — 1000 - /
3611 Maquinaria agricola exceplo tractores! -— 91 - 175 — 1000 - 1000
13. Construccién y reparacién de maquinaria,
aparatos, accesorios y articulos eléctricos 115 173 123 180 1000 1000 1000 1000
3721 Aparatos eléciricos en general - — — — 1000 — 1000 "“
3722 Focos eléctricos y anuncios luminosos — — —_ - — 307 - 60.3
3723 Materiales y accesorios eléctricos — - — - — 35 - 288
3725 Acumuladores .- — - - — 148 - 10.8
14. Censltruccién y reparacién de equipo y
material de tran. 11,50 186 123 167 1000 1000 1800 1003
3832 Ensamble de vehiculos automéviles — 186 - 187 — 936 -— 98.9
3833 Carrocerias 1150 186 1230 237 1000 0.4 100.0 1l
15, Industrias Manufactureras diversas 131 176 105 169 1000 1000. 1008 1900
3145 Velas y veladoras 134 184 145 233 403 372 290 25.0
3146 Cerillos y {ésforos 126 168 82 118 37 422 377 35
3912 Articulos ortepédicos! — — - = 0.1 — 02 -
3913 Basculas! — ~- - - - 04 - 08
3923 Optica —1 150 -1 119 09 35 ¢39 2.
3942 Joyerlas y relojerfos 133 176 105 169 76 73 52 58
3944 Adornos metdlicos —  17.6 - 169 - 04 . 08
3951 Instrumentos musicales 3. — 105" () — 01 -
3961 Juguetes' 13.1 176 105 169 02 14 92 2.2
3966 Pelfculas cinematogrdficas — 218 — 219 — 920 75
3967 Rétulos' 131 176 105 189 24 21 35 13
‘Articulos de celuloide ~— 1768 - 169 — 43 2
3970 Otras' 181176 105 169 18 91 m0 e
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Rama 1
Actividad inclulda en otra o insuficientemente desarrollada en 1929
Incluye 2013. 2023, 2033 y 2042.

No se dispuso del dato de materias primas, debido al cardcter de
esta actividad

Incluye 2025

Inclulda en este aho, en lu 2082
Inclufda en otra actividad
Inclutda. en esle afio en la 2113

.’]\;::tgia/idad considerada en ¢l Cense Agricola y Ganadero del afio de

Roma 2
Sin dato de malerias primas
Inclulda en la 2315, para el ano de 1929
No existente en el aio de 1929
Indice General de la Rama aplicado a esta actividad

Rame 3
Incluye los clases 2321, 2322 y 2323
Incluye las clases 2411, 2412, 2413 y 2414

Incluye lus clases 2431, 2432, 2433, 2434, 2435 2436, 2437 y 2438
Incluye las clases 2441, 2442, 2443, 2444, 2446, 2447 y 2448

Roma 4
Sin dato de materias primas

Actividad inclulda en otra o insuficientemente desarrollada en 1929
Indice: General de la Rama aplicado a esta activided
Inclulda en la 2533

Incluyo en 1929, aguarrds. en 1939, aguarrds, carbén vegelal, ca-
nastas y otros, asf como wotividades mixtas de la rama

Rama 5

Indice General de la Rama aplicade a esta actividad

OBSERVACIONES A LA:

PO

1

Rama 6
Indice General

Rama 7
Indice General de la Rama aplicado « esta activided

Rama 8
Actividad insuficientemnente desarrollada en 1929
Indice General de la Rama aplicado a 9sta actividad

Rama 9

Aclividad insulicienternente desarrollada en 1929
Indice General da la Roma aplicado a esta actividad

Rama 10
Indice General de Ja Rama aglicado a esta actividad
Sin dato de materios primas
Actividad insulicientemente desarrollada en 1929

Rama 11
Incluida en la 3411 y en la 3412
Indice General de la Rama aplicado a esta actividad
Actividad insuficientemnete desarroliada en 1929
Incluida en la 3611

Rama 12
Actividad insulicientemente dezarrollada en 1929

Rama 13
Indice General de la Industria Manufacturera aplicado a esta Rama

Roma 14
Indice General de la Industtia Monufacturera aplicado a esta Rama

Rama 15
Indice General de la rama aplicado a esta cetividad.



CUADRO X

Industria Manufacturora do México.
Valor do las materias primas y do los produclos que esldn
roprosentados por sus respectivos indicos do procios

Porcentajes

Rama 1929 19339 1960
Indus. Concepto Mat, Produc- Mat. Produc- Mat. Produc:
trial primas  tos primas  1os primas  tos
Industric Manulacturera Total §7.1 1.0 97.3 95.5 769 76.4
1 Manulactura de producles dlimenticios, elaboraciéon
de bebidas y manulactura de preductes del tabaco 99.5 934 99.9 99.4 87.6 87.1
2 Fabricacién de textiles. 358 96.9 99.0 99.3 75.5 759
3 Fabricacién de calzado, prendas de veslir y otros ar-
ficulos confeccionados preferentemente cen productes
textiles. 100.0 72.5 910 67.7 1000 100.0
4 Industrias de la madera y del corcho, {abricacién y re-
paracion de muebles y sus accesorios, 827 93.3 6.1 98.6 75.3 76.7
5 Fabricacién de papel y de productes de papel 88.2 827 1008 1000 752 759
6 Imprentas, editoriales e industriales conexas 180.0 100.0 944 940 1000 100.0
7 Industrias del cuero y productos de cuero y plel,
excepto el calzcdo y otras prendas de vestir 100.0 100.0 33.5 92.0 1000 100.0
8 Fabricacién y reparacién de produclos de hule 100.0 100.0 85.0 90.7 100.0 100.0
9 Fabricacién de productes quimicos 9.4 88.9 100.0 97.3,, 680 66.3
10 Fabricacién de productes mincrales no metdlicos, ex- ;
cepto los derivades del petrdleo y del carbén 244 68.9 910 88.3 65.1 68.9
1] Industrias metdlicas bdsicas y fabricacién y repara
cidén de produclos meldlicos, exceplo maquinaric v
equipo de transporie. 100.0 88.6 911 85.6 75.0 749
12 Construccién y reparacién de magquinaria, excepto la
maquinaria elécirica — — 1600 1000 16.2 143
13 Construccién y reparacién de maquineria, aparatos,
accescrios y articulos eléctricos 100.0 1000 1000 1000 148 15.0
14 Consiruccién y reparacién de equipo y material de
tfransporte 0.0 0.0 100.0 9.8 80.8 74.8
15  Indusirios Manulactureras diversas 100.0 100.0 75.2 749 52.6 540

FUENTE: Censos Industriales de 1929, 1938 y 1960,



CUADRO XI

Industria Manufacturora do México

Pondoraciones Soctoriales de log Indices de Precios de las Matorias Primas
y de los productos industriales

Porcentajes
Roma Materias Primas® Productos’
Industrial Concepto 1929 1939 1920 1939
Industria Manulacturera Total 160.0 1000 160.0 100.9
1 Manulactura de preducios alimenticios, elaboracion
de bebidas y manufaclura de productos del tabuazo 44.7 40.3 42.2 393
2 Fabricacién de textiles. 19.2 276 229 26.5
3 Fabricacion de calzado, prendas de vestir v otros ar-
ticulos confeccionados prreferentemente con preductos
textiles. 10.6 6.6 8. 6.3
4 Industries de la madera y del corcho, fabricacién y re-
paracién de muebles v sus aceesorios. 24 1.8 2.8 19
5  Fabricacién de papel y de productos de papel 2.5 20 2.2 24
6 Imprentos, editeriales e industriales conexas 2.8 1.8 3.4 23
7 Industrics del cuero y productos de cuero y piel,
excepto el calzado ¥y otras prendas de vestir 3.1 1.9 2.0 15
8 Fabricacién y reparacién de productos de hule 0.2 1.8 0.3 2.0
9 Fabricacién de productos quimicos 7.4 5.6 49 | 56
10 Fabricacién de productcs minerales no metdlicos, ex-
ceplo los derivados del petréleo v del carbén 1.3 1.0 2.7 27
11 Industrics metdlicos bdasicas y fabricacién y repara-
cion de produclos metcdlicos, exceplc maquinaria y
equipo de transporte. 37 4.6 4.3 5.1
12 Construccién y reparacién de maguinaria, excepto la
maquinaria eléctrica — 0.1 — 18]
13 Consiruccidn vy reparacién de masquinaria, aparatos,
accesorios y artfculos eléctricos 0.1 0.3 0.1 04
14 Construccidén y reparacion de equipo vy material de
transporte 0.1 34 0.1 24
15 Industrias Manulactureras diversas 1.9 12 1.8 1.5

* Importancia relativa en cuante al valor total de los materiag primas.

b Importancia relativa en cucnto al valor total de la produccién,

FUENTE: Censos Industriales de 1929 ¢ 1829



CUADRO XII

Industria Manufacturera de México

Indico do Precios do las materias primas utilizadas de México y de los pro-
duclos obtenidos por ramas industriales

1960 .. 100
Roma Malerias Primas Productos
Industrial Concento 1929 1939 1929 1939
Industriac Manufacturera Total 115 173 12.3 180
1 Manufactura de productes alimenticios, elaboracién
de bkebidas y manufactura de productes del tabaco 13.2 16.7 13.8 189
2 Fabricacién de textiles. 10.6 189 11.6 176
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y ofros ar-
tfculos conleccionados prelerentemente con productos
textiles. 9.2 15.3 12.6 196
4 Industrics de la madera y del corcho, labricacién y re-
paracién de muebles y sus accesorios. 4.2 9.1 10.5 154
5 Fabricacién de papel ¥ de productos de papel 7.3 13.5 8.7 142
6 Imprentas, editoriales e industriales conexas 9.3 16.5 7.5 120
7 Industrias del cuero y productos de cuero y piel,
excepto el calzado y otras prendas de vestir 8.3 14.1 12.1 17.6
8 Fabricacién y reparacién de productos de hule 9.1 174 115 19.1
9  Fabricacién de productos quimicos 12.5 22.7 9.1 19.0
10 Fabricacién de producles minerales no metdlicos, ex- . . ’
cepto los derivados del pelrdleo y del carbén 114 20,5 12.8 20.2
11 Industrias meldlicas bdsicas y fabricacién y repara-
cién de productos metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporte. 11.2 15,1 10.8 15.5
12 Construccidn vy reparacion de maquinaria, excepto la )
maquinaria eléctrica —_ 9.1 — 175
13 Construccién y reparacién de magquinaria, aparatos,
accesorios ¥ articulos eléctricos 115a) 173 a) 12.3 a) 180
14 Conslruccién y reparacidn de equipo y material de
{ransporte 115a) 186 123 a) 187
15  Industrias Manulactureras diversas 13.1 176 10.5 16.9

%} Indice general de la Industria Manufacturera.

FUENTE: Ver anexos Estadisticos al Capitulo I, en especial el Cuadro X,



CUADRO XHI

Indicos do Precios en diversos soctores

1960 - 100
Concepto 1929 1933 1950 Tasas do crecimionto %

1929-50  1929-60 1939-60 1950.60

Productos indusiriales:!
Materias primas 11.5 17.3 nd. e 7.2 8.7 —_
Productos 12.3 18.0 nd. — 7.0 8.5 —_
Productos Agricolas? 120 15.4 60.8 8.0 7.1 9.3 5.1
Bienes para el interior nd. 158 536 — — 9.3 6.4
Bienes de exportacién nd. 14.6 87.9 — — 9.6 1.3

Precios al Mayoreo en la Cd. de México

1. Indice General® 13.3 15.8 47.1 6.2 6.7 9.2 78
Subindice de produc-
cién 16.1 16.5 444 49 6l 9.0 84
Materias primas indus- R R
triales 99 14.2 56.6 87 ' 78 - 97 5.9
Energia 20.6 19.0 35.0 206 5.2 8.2 111
Consltrucciones 12.6 14.2 43.3 6.1 6.9 9.7 8.7
I, Indice Generalt nd. 16.9 $2.7 — — 8.8 6.5

Cuadro Xil de la presente Investigacion,

1929, Anuario Estadistico de los Estades Unides Mexicanos de 1940 pdg. €91 para 1929 y Cuadro A 1-3 “Indice de precios agricoles al nivel de
producto; 1939-1960" de! estudio Provecciones de la oferla vy la demanda de productos Adropecuarios en México a 1970 y a 1975, Banco de
México S. A. Oficina de Proyeccicnen Agricolas, México Marzo de 1966.

Elaberado en la Direccién General de Estadistica. Tomado de los Anuarios Fstadisticos de los Estades Unides Mexicanos de 1940, 1957 y 1960.

Elaborado cn el Banco de Mézico, 5. A. Tomado del cuadro 76 de “La Economfa Mexicana en Cifras” publicado por Nacional Financiera, Mé-
xico, D, F. 1965 p. 161,



CUADRO XV
Industria Manufacturera de México

Indice do Precios do los Productos Indusiriales obtenidos

1960100
Roma Concepto 1929 1939
1 Manufaclura de productes alimenticios, elaboracion
de bebidas y manufactura de productos del tabaco  13.8 18.9
2 Fabricacién de textiles. 11.6 17.6
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestic y otros ar-
ticulos confeccionados preferentemente con preductos
textiles. 12.6 196
4 Industrios de la madera y del corcho, fabricacidn y re-
paracién de muebles y sus acesorics. 10.5 154
5 Fabricacién de papel y de praduclos de papel 87 14.2
6 Imprentas, editoriales ¢ industriales conexas 75 12.0
7 Indusirias del cuero y preductes de cuero y piel,
exceplo el calzedo y otras prendas de vestir 12.1 17.6
8 Fabricacién y reparacién de productos de hule 11.5 19.1
9 Fabricacién de productos quimicos o 9.1 19.0
10 Fobricacién de productos minerales no metdlicos, ex-
cepto los derivades del pelréleo y del carbdn 12.8 202
11 Industrios metdlicas bésicas vy fabricacién v repare
cién de produclos metdlicos, cxceplo maquinaria y
equipo de transporte. 10.8 15.5
12 Construccién y reparacién de maquinaria, excepto la
maquinaria elécirica —_ 17.5
13 Construccién y reparccién de maguinaria, aparates,
accesorios ¥y articulos eléctricos 12.3 180
14 Construccién y reparacién de equipo y material de
transporte 12.3 16.7
15 Industrios Manufactureras diversas 10,5 16.9

FUENTE: Cuadro XII



CUADRO XVI

Industria Manufacturera

Indico de Procics de las Materias primas utilizadas

1960--100
Rama Conceplo 1929 1939
1 Manulactura de productos alimenticios, elaboracion
de bebidas y monufactura de preductes del tabaco 132 16.7
2  Fabricacion de textiles. 10.6 18.9
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
tieulos confeccionados prelerentemente con productes
textiles. 9.2 15.3
4 Industrias de la madera y del corche, fabricacion y re-
paracién de muebles y sus accesorics. 4.2 9.1
5  Fabricacion de pupel y de produclos de papel 7.3 13.5
6 Imprentos, editoriales e industricles conexas 9.3 16.5
7 Industrias del cuero y produclos de cuero y piel,
excepto el calzado y olras prendas de vestir 8.3 14.1
8  Fabricacidén y reparacién de preductos de hule. 9.1 17.4
9 Fabricacién de productos quimicos ) 125 22.7
10 Fabricacién de productos minerales no metdlicos, ex-
cepto los derivados del petréleo y del carbén 11.4 205
11 Industrias metdlicas bésicas y fabricacién y repara-
cién de productes metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporle, 11.2 15.1
12 Construceién y reparacién de maquinaria, exceplo la
maquinaria eléctrica — 9.1
13 Construccién y reparacién de moguinaria, aparates,
accesorios y arliculos elécirices 11.5 17.3
14 Construccién y reparacién de equipo y malerial de )
transporte 11.5 18.6
15 Industrias Manulaclureras diversas 13.1 17.6

FUENTE: Cuadro XII



CUADRO XVIII
Industria Manufacturera de México

Indice de Precios para deflacionar el Insumo Total

1960--100
Rama Concepto 1929 1939
Industria Manulacturera Total 12.1 17.4
1  Manufactura de productos alimenticios, claboracién
de bebidas y menufactura de produclos del tabaco 137 16.8
2  Fabricacién de textiles. 10.9 189
3 Fabricacién de calzadoe, prendas de veslir y otros ar-
{fculos conleccionados preferentemente cen preductes
textiles, 9.5 154
4 Indusirias de la madera y del corcho, fabricacién y re-
caracién de muebles y sus accesorios. 5.0 9.5
5  Fabricacién de papel y de productos de papel 9.4 14.2
6 Imprentas, editoriales ¢ industriales conexas 9.7 16.6
7 Industrias del cuero y productos de cuero y piel,
exceplo el calzado y otras prendas de vestic 8.7 14.2
8 Fabricacién y reparacién de productos de hule 11.0 17.4
9 Fabricacién de productos quimicos 128 226
10 Fabricacién de productos minerales no meldlices, ex-
cepto los derivados del pelréleo y del carbén 157 200
11 Industrios metdlicas bdsicas y fobricacion y repara-
cién de productos metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporte. 13.5 15.7
12 Conslruccién y reparacién de maquinaria, excepto la
maquinaria elécirica — 98
13 Construccién y reparacién de maquinaria, aparatos,
accesorios y articulos eléctricos 122 17.3
14 Construccién y reparacién de equipo y material de
fransporte 12.3 18.6
15 Industrias Manulactureras diversas 134 17.6
FUENTE: Indice ponderado de los Indices de Precios de las Materias

Primas {Cuadro XV1) y de la Energia (Cuadro XVII).



CUADRO XIX
Industric Manulacturera do Méxdco

Valor Agregado a procios deo 1960
Millones dr: pescs

Rama
Y 960
Industrial Concepta 1929 1939 l
Industria Manufacturera Total 3 3549 39335 16 638.0

1 Manulactura de productos alimenticios, elaboracion

de bebidas y manulactura de productos del tabaco 1 322.1 11741 48170
2 Fabricacién de textiles. 656.8 1 2793 22720
3 Fabricacién dn calzadoe, prendas de vestir y otros ar-

tfculos confeccionados preferentemente con produclos

textiles, 154.3 161.8 689.0
4 Industrios de la madera y del corcho, fabricacién y re-

varacién de muebles y sus accesorios. 89.8 274 386.0
S Fabricacion de pagel y de productos de papel 101.7 1318 544.0
6 Imprentas, cditoriales e industriales conexas 265.3 237.5 613.0
7 Industrios del cuero y productos de cuero vy piel,

exceplo el calzado y olras prendas de vestir 45.] 204 111.0
8 Fabricacién y reparacién de productos de hules - - 10.5 806 314.0
9 Fabricacién de productos quimicos 2374 2525 1 6850
10 Fabricacién de productos minerales no metdlicos, ex-

ceplo los derivados del petréleo y del carbén 1149 137.5 996.0

1} Industrios metdlicas bésicas y fabricacién y repara:
cién de productos metdlicos, excepto maquinaria y

equipo de transporte. 222.4 257.5 1 780.0
12 Construccién y reparacién de maquinaria, excepto la

maquinaria eléctrica - Ll 2470
13 Conslruccién y reparacién de maguinaria, aparatos,

accesorios ¥y articulos eléctricos 08 - 19.5 695.0
14  Construccién y reparacién de equipo y material de

transporte 5.1 68.0 881.0
15 Industrios Manulactureras diversas 8.7 844 508.0

Industrias Manufactureras de Bienes de Consumo 2 662.1 29849 94960

Industrias Manufactureras de Bienes de Produccién 692.8 9486 71420

FUENTE: Elaboraciones con base cn los resultades de los Cuadros V, XX
y XVill



CUADRO XX

Industriac Manufacturera do Mdxico

Indice do Procios implicito en las estimadiones del valor

agregado a precios constantes
1950.--100 )

Rama

1

Concepto 1929 1939
I
Industria Manufacturera Total 12.3 19.1
1 Manufactura de preduclos alimenticios, clakoracién
de bebidas y manufactura de productes do]] tabaco 13.9 238
2 Fabricacién de textiles. 12.5 16.0
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y glros ar-
ticulos confeccionados preferentemente con productos
textiles. 20.0 311
4 Industrias de la madera y del corcho, fabricacitn y re-
paracion de muebles y sus accesorios. 20.8 58.8
5 Fabricacién de papel y de productos de papet 8.0 14.2
6 Imprentas, ediloriales e indusiriales conexas 6.7 9.8
7 Industrias del cucro y preductos de cueroly piel,
exceplo el calzado vy olras prendas de vestir 12.1 404
8 Fabricacidén y reparacion de productos de hulg 1.8 214
9  Fabricacidn de productos quimicos 6.2 14.9
10 Fabricacién de productos minerales no metdlicos, ex-
ceplo los derivades del petréleoa y del carbén 11.5 20.4
11 Industrias metdlicas bdsicas y fabricacion y tepara-
aén de producios metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporie. 9.4 15.2
12 Conslruccién y reparacion de maquinaria, excepto la
maquinaria eléctrica -— 768
13 Consiruccién y reparccién de maquinaria, apjratos,
accesorios y articulos eléctricos 1.5 18.7
14 Conslruccién y reparacién de equipo y matefial de
transporte 12.5 114
1§ Industrias Manufactureras diversas 9.1 16.3

FUENTE: Relacién entre los dates del Cuadre V y dpl Cuadro XIX:



CUADRO XXI

Industria Manufacturera do México
Valor Agregado on 1950

Millones de pesos

!
Pratios Presios #¢
Rama Concepto conivstes 1910
——
Industria Manufacturera Total . 6 274.2 13 1535
1 Manufactura de preductos alimenticios, elaboracién
de bebidas y manufactura de productos del tabaco 2 0606 4 3198
2 Fabricacién de textiles. 1 087.0 2 2788
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
tfculos confeccionados prelerentemente con productos
textiles. 423.6 888.1
4 Industrias de la madera y del corcho, labricacién v re-
paracién de muebles y sus accesorios. 287.1 6019
S  Fabricacién de papel v de productos de pape! 1424 298.5
6 Imprentas, editoriales e industriales conexas 153.3 3214
7 Industrios del cuero y preductos de cuern v piel,
excepto el calzado y otras prendas de vestit 707 1482
8 Fabricacién y repazacién de productos de hule 143.7 M3
9  Fabricacién de preductos quimicos 6520.1 13000
10 Fabricacién de productes minerales no metdlicos, ex
ceplo los derivadoes del petréleo y del carbén 281.1 589.3
11  Industrias metdlicas bdsicas y fabricacion y repara-
cién de productos metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporte. 4153 870.7
12 Construccién y reparacién de maquinaria, exceplo la
maquinaria eléctrica 837 175.5
13 Construccién y reparccién de maquinaria, aparatos,
accesorios y articulos eléciricos 1309 4.4
14 Construccién y reparacién de equipo y material de
transporle 201.0 214
15  Industrias Manulactureras diversos 173. 364.2
Industrias Manufactureras de Bienes de Consumo 4 2560 89224
Industrias Manufactureras de Bienes de Produccién 2 0182 412311

FUENTE: Elaboraciones con base en los Resultados de los Cuadros v y X



CUADRO XXl
Industriac Manufacturora do México

Diversus estimaciones do su desenvolvimiento

1960 - 100
Tason de crocimiento %
Autor o Institucién 1929 1939 1950 1929-50 1929-60 1939-60 195060
Estimacion utilizada en el presente trabajc! 20.9 236 79.1 6.7 5.3 7.1 2.4
Etimacién presentada por Gonzalo Robles® 12.5 20.5 46.8 6.4 6.9 7.8 738
Secretaria de Industria y Comercic? 233 336 58.6 4.5 4.8 5.3 5.5
Banco de México, 5. A¢ nd 22.5 49.3 - — 74 7.6
Nacional Financiera® nd. 205 46.8 - —_ 78 79
Cemisién Econédmica para América Latina® nd. n.d. 62.3 — — e 48

Tomado del Cuadre XLV, "Preductividad total” del presente trabajo.

Gonzalo Robles, "Ei Desarrollo Industrial”; Cap. IV de México: 50 afios de Revolucién. Fondo de Cultura Ecenémica, México. 1980, Cuadro 1.

p. 197. A parlir do 1950 considera el indice elaborado por la Nacisnal Financiera, Tomado del Cuadro 29 pdg. 89 de la Economia Mexicana
en Cilras. México, D. F. 1865 publicacién de la Nacional Financiera.

De 1929-1939, Anuario Estadistico de los Estados Unidos Mexicanos 1940, México. 1942 Pda. 568. De 1933 a 1950, Memoria de la Secretaria de
Economia de 1954. México 1955 pdg. 101 de 1950 a 1960 Memoria de Labores de la Secretaria de Industria y Comercio de 1960. México, D. F.
pdg. 81. Cifras preliminares de 1960,

Informe Anual, Banco de México. S. A. 1965 para 1950 a 1960, Para 1939 caleulado con una tasa de 7.49% obtenida del conjunto de activi-
dades Industriales tomados del Cuadro 9 pdg. 37 de "La Economia Mexicana en Cifras”, Nacional Financiera, México D. F.

Tomado del Cuadro 28. Pda. 7 de “La Economia Mexicana en Ci'ras” Nacional Financiera, S. A, México, D. F. 1865, Para 1939 estimado
con los dates del Cuadro 78 “Produccién y Ocupacién en la Industria” pdg. 228 del estudic de esta Comisién titulade El Desarrollo Econémico
de México v su Capacidad rara absorber capital del Exterior México 1953,

Tomado del Boletin Lzonémico de América Latina Vol. VII No. 2 Santieqo de Chile, diciembro de 1962 Suplemente Estadistico Cuadro 12A.



CUADRO XXIV
Industria Manufacturera de México

Cambios Estructurales ocurridos en ol periodo 1923-—1980

1929 1939 1950 1960
A B S A B c A B c A B C

Valor de:

Produccidn total (Porcentajes) 100.0 85.0 15.0 79.8 20.2 100.9 71.1 28.9 100.0 54.7 453

Insumo total (Porcentajes)® 100.0 B84.4 156 80.0 20.0 100.0 73.0 27.0 100.0 53.6 46.4

Valor agregado Porcentajes)® 1U0.0 85.6 14.4 73.6 20.4 100.0 67.8 32.2 100.0 57.1 42.9

Relacién Insumo —- Producto 0.476 0.472 2487 G.59 0.592 0.631  0.648 0.589 0.683 D67 0.706
Yalor de:

Praduccién tota! (Porcentajes) 100.0 82.3 17.7 100.0 73.1 269 iR 71.1 289 100.0 54.7 £5.3

Insumo total (Porcentagjes)™ 100.0 85.5 14.5 100.0 810 19.0 100.0 73.0 27.0 100.0 53.6 46.4

Valor careqgado (Porcenigjes)® 100.0 79.3 20.7 100.0 75.9 24.1 100.0 67.8 322 160.0 57.1 42.9
Capital Invertido (Porcentajes)® 100.0 83.8 16.2 100.0 77.0 23.8 100.0 61.7 38.3 160.0 49.9 5C.1
Maquinaria y equipo (Porcentajes) 100.0 859 15.1 100.0 80.4 19.45 100.0 58.8 41.2 100.0 48.4 S1.6
Capital invertido® 100.0 84.5 15.5 100.0 770 230 100.0 61.6 38.4 100.0 49.9 50.1
Relacién producta — capitalt 0.4058 0.381 Q.SQB 0.673 0.863 0707 0.366 0.402 0.307 1.436 0.499 0.374
Personal ocupado totalt 100.0 87.5 ‘12.5 100.0 83.7 16.3 100.0 73.5 26.5 160.0 521 379
Horas — hombre trabgojadas ((Porcentajes) 100.0 84.4 15.6 180.0 81.9 18.1 100.0 72.2 27.8 nd. nd. n.d,
Sueldos salarics y prestaciones soc, Porer) 100.0 85.4 14.6 160.0 77.3 2.7 160.0 $9.2 30.8 100.0 K36 AG4
Valor aaregedo POr pers. ocup. (pesos)' 11 761 10666 19.420 156493 14162 23.134 21.931 20233 26 646 17832 1634 20 207
Sueldos v salarios por persona ocup. (pesos)* 4 368 4 265 5 085S 8780 g1t 12 218 9521 8.955 11093 11005 9 838 12 751
Valor agreg. por hora-hombre trabai, (Pesos)' 6 209 5.641 8.186 5.610 5198 7471 9,946 9348 11 485 n.c, el nd.
Sueldes y sal. por horahembre trab. (Pesesi* 2.310 2.340 2.150 3.150 2.981) 3.950 4.320 4140 4.790 nd. ned. n.d.
Grada de mecanizacidm
Consumo de energia cléctrica total {Po-c)) 100.9 $8.5 40.8 100.0 51.8 38.2 100.0 56.5 43.5 160.5 34.4 656
Kilowatlts-hera por persont ecupada t78 461.8 2 149 1959 1454 4 502 2490 2036 3 595 5026 2 9t8 8 350

<+ Precios vorrientes

t  Precios de 1960

< Como s¢ utilizd ¢l mismo Indice prara deflasioncr los valores corrientes, el porcentaje es el mismo rara
los valores a precios cortrientes y a precios constantes.

Porcentajes respecte al total del nimero de persones ocupadas.

NOTAS:

A Industria Manufacturera total
B Industrias de Bienes de Consumo
C Industrias de Bicnes de Preduccion

"

FUEMTE:  Elnboraciones con base en los resultados de los Censos Industricles.



México: Estructura Ocupacional

CUADRO XXVI

Miles de personas

Tasa de crecimiento

Distribucién porcentual

'l930 1940 1950 1960 193060 193050 1950860 1930 1940 i 1950 1960
A) Poblacién total 16553 19654 25791 34923 25 2.2 3.1
B) Fuerza de trabajo 535 6055 6272 11332 25 22 32 1000 1000 1000 1000
C) Porciento de B/A 32.4 30.8 321 324
Agricullura, ganaderia, silvicultura, cazay pesca 3626 3831 4824 6144 18 14 25 67.7 (3.3 58.2 54.2
Actividades Industriales: 743 909 1319 2147 36 28 5.0 13.9 15.0 159 19.0
Extractivas 51 107 97 142 35 33 39 0 1.8 12 1.3
De transformacién 614 640 972 15% 32 23 48 1.5 10.6 117 13.7
Construccién 61 106 225 408 6.6 6.7 6.l 1.1 1.7 2.7 36
Electricidad, gas, etc, 17 56 25 41 30 20 5.1 0.3 09 0.3 0.4
Comercio - 274 552 684 1075 4.7 4.7 4.6 5.1 8.1 8.3 9.5
Transportes 107 149 211 357 41 3.5 54 2.0 2.5 2.5 3.1
Servicios 339 450 879 1527 46 40 57 7.4 7.4 10.6 13.5
Actividades insuficientemente especilicadas 209 164 355 82 - - - .9 2.7 43 0.7

FUENTE: Secretarfa de Indusiria y Comercio, Direccién General de Estadistica,

Tomado del Cuadro No, 4, pdg. 25 de "La Economia Mexicana en cifras’’ publicado por Nacional Financiera. México, 1965,



CUADRO XXvit

México: Cambios on la Estructura Industricl

1929 1939 1950 1966

Produsto Nacional 16 656 235

fre)

5 41 060 74 317
{Millones de pesos a prezics de 1950)

Actividades industriales 4 118 5 549 12 466 24 603
Mineria 1 585 1220 1 243 1 648
Petréleo 326 383 1 128 2 346
Manulccturas 2199 3 348 8 437 17 116
Construccién — 488 1 287 2 59
Energlia Eléctrica — 110 370 898

Estructura Porcentual
Producte Nacional Bruto 100.0 100.0 100.0 100.0

Actividades industriales 24.7 269 30.4 33.1
Actividades industriales 100.0 100.0 100.0 100.0
Mineria 38.6 220 10.0 6.7
Petréleo 7.8 69 9.1 a5
Manufacturas 53.5 60.3 67.7 69.6
Construceién - 8.8 10.3 10.5
Electricidad - 20 2.9 3.7

FUENTES- Para 1829 y 1939, datos temades de “El Producte Nacional”
por Enrique Pérez Lope:. Cuadro No. 3 "México Producto
Nacional Bruto” pp. 588-589. México 50 afios de Revolucién.
Tome | La Economia. F.C.E. se trala de Producte Nacional
Bruto. Para 1950 y 1960 datos tomadoz del "Inlorme sobre
la Revisién Preliminar de las Estimaciones del Producto
Nacional de México para los afics de 1950 a 1962”, Banco
de México, S. A.



CUADRO xxvill

Industric Manufacturera de México

Grado de mecanizacién de la Industria Manufacturera

Rama Persenal ocunado total Energla eléctrica consumida® IR
Industrial Conceplo: 1929 1939 1350 1960 1929 1939 1950 1960 T
Industric Manufacturera Total 285 285 251778 545 760 932 688 193 447 493158 1493266 4688 000
! Manufactura de productos alimenticios, elaboracién
de bebidas y manufactura de preductos del tabaco 107 889 80200 166 908 244 758 65 334 146 189 423467 910700
2 Fabricacién de textiles. 68862 77278 131793 151782 34982 141657 231468 594200
3 Fabricacién de calzade, prendas de vestir y otros ar-
ticulos conleccionados preferentemente con preductos
toxtiles. ] 34653 24701 62 421 70437 6331 9039 89993 63100 j
4 Industrias de la madera y del corcho, fabricacién y re-
parceién de muebles y sus accesorios. 15435 1088 3933 3339 3312 3089 83117 59300
5 Fabricacién de papel y de preduclos de papel 3757 5002 10 283 23 059 39 889 48638 80779 518 500 145
6 Inprentas, cditoriales e industriales conexas 7174 8 000 16 378 33 364 3712 4130 21928 36 300
7 Indusirias del cuero y productos de cuero v piel,
exceplo el calzado y otras prendes de vestir 6235 3128 8325 7634 2247 2658 15 566 11 400
8 Fabricacién y reparacién de productos de hule 546 2996 5623 8 728 712 8 464 31978 69 200 i
9 Fabricacién de productos quimices 5515 7089 29318 71501 4795 26076 105628 489 1¢0 {
10 Fobricacién de productes minerales no metdlicos, ex-
cepto los derivados del petréleo y del carbén 13385 10175 24493 51125 18712 62 470 133957 524500 1
11 Industrios metdlicas bdsicas y fabricacién y repara- '
cién de produclos metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de franspo-te. 11699 12 796 38902 103 819 13 443 36 050 179520 1246 400 i
12 Conslruccién y reparacién de maquinaria, excepto la '
maquinaria eléeirica - Sit 11 708 15 194 — 252 18086 18 500
13 Construcci¢n y reparacién de maquinaria, aparatos,
accesorics y articulos eléctricos 60 857 10 850 28313 3 729 34199 43400
14 Construccién v reparacién de equipo vy material de
transporte 712 1578 17 612 41 904 a1 1928 21 839 41 700
15  Industrias Manufactureras diversas 9342 6 586 15 645 34 921 851 1789 22439 61700
Industrias Menufactureras de Bicnes de Consumo 249 591 210774 440993 879 245 116 769 308 551 887980 - 1736700
Industrias Manufactureras de Bienes de Preduccién 35674 41 004 158 787 353 443 76 678 184 607 605286 2951 300 2

a numero de personas  * miles de Kilowatts-horas

FUENTE: Eloboraciones basadas en los resultados de los censes industrialen



CUADRO yyviit
Industric Manufacturera de México
Grado de mecanizacién de 1a Industria Manufacturera

Personal oeunado total Energla eléatrica consumida® Kilowait-hora por persond ocupada Tasa de  crecimiento
1923 1933 1950 1960 1923 1939 1950 1960 1925 1939 1950 1960 192950 192960 1950-60
WSS 251778 599760 032688 193447 493158 1493266 4688 000 578 1958 2490 5076 £4 67 7.3
sracién
{oboco 107889 8000 166908 244756 65334 146163 423467 910700 6op 1823 253 3721 7160 39
68852 77278 131793 151782 34982 141657 231469 594200 507 1833 17 3915 61 68 8.3
plros ar-
mctos
' B3 24701 g2 7043 6331 9039 89993 63100 183 36 1442 696 103 52 —4.6
Cny re-
1543 10884 39343 35339 3312 3089 83117 59300 215 84 213 1632 115 68 —235
: 3757 5002 10283 23050 33889 48638 80779 518500 10351 785 22486  —1.3 25 25 111
: 7174 8000 16378 333654 372 413 21929 36300 517 516 1339 1088 46 24 —20
v piel,
6235 3125 8325 7634 2247 2658 15 566 11 400 376 851 1870 1493 79 4.5 —2.2
546 2996 5623 8728 712 8464 31278 69200 1204 2825 5563 7929 71 60 36
‘ 5515 7089 29318 71501 4795 26076 105628 489100 869 3678 3602 6840 70 69 6.6
1Cos, ex
13385 10178 34493 51125 18712 62470 133957 524500 1338 6140 3884 10259 50 66 102
epara
inaria y
11693 1279 38902 133819 13443 36050 179520 1246400 1149 2817 4515 12029 69 79 10.1
copto la .
- SIL 11706 15194 - 252 18086 18500 - 493 545 1218 — - —2.3
f1aratos,
60 857 10850 3833 3 729 34199 42400 600 - 851 3152 1133 82 20 ~87
torial de
712 1578 17612 41904 al 1928 21838 41700 128 1222 1240 395 114 68 —22
8342 6586 15645 3490 851 1783 22433 61700 8l 272 14M 1766 140 100 2.1
umo 249591 210774 440993 879245 116769 308 551 887980 1736700 468 1464 2014 2998 72 62 41
czion 35674 41004 158787 353443 76678 184 607 605286 2951300 2149 4502 3812 8350 28 45 8.2
weatts-horas
i los censes industriales




CUADRO XXIX
Industria Manulacturere do México

Personal Qcupado Total

Roema Niimero de personds Indice 1960 == 100
Industrial Concepto 1829 1939 1950 1960 1929 1933 1950
Induslria Manufacturera Total 285 265 251778 590 780 932 688 30.6 270 64.3
! Manufactura de productes alimenticios, eclaboracién
de bebidos y manulactura de produclos del tabace 107 889 80 200 166 908 244758 44.1 32.8 68.2
2 Fabricacién de textiles. 68 662 77278 131 973 151782 454 50.9 869
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
ticulos confeccionados prelerentemente con preduclos
textiles. 34 653 24 701 62 421 70 437 492 35.1 88.6
4  Industrics de la madera y del corcho, fabricacién y re-
varacién de muebles y sus accesorios. 15 436 10 884 39343 35 333 42,5 30.0 108.3
5 Fabkricacién de pagel v de productes de papel 3757 5002 10 283 23059 16.3 21.7 446
6 Ilinprenias, cditoriales e industriales concxes 7174 8000 16 378 33 364 215 240 49.1
7  Industrias del cuero v producios de cuero y piel,
exceplo el calesdo v otras prendas de vesti 6235 3125 8325 7534 81.7 409 109.1
8 Fabricacidn v reparacién de productos de hule 546 2996 5623 3728 €3 34.3 64.4
9 Fabricacién de productos quimices 5515 7 089 20318 71 501 7.7 9.9 41.0
10 Febricucidn de producles minerales ‘no metdlicos, ex-
cepto los derivados del petréles y del carbén 13 385 10 175 34 483 51125 26.2 19.9 67.5
11 Indusirias metdlicas bdsicas v fabricacién y repara-
cién de preducles metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporte. 11699 12 796 38 902 103619 11.3 12.3 37.5
12 Consiruccién vy reparccidn de maguinaria, escepto la
maquinaria elézirica - 51 11 706 15194 — 3.4 770
13 Construccién vy reparacién de maquiraria, aparatos,
accesorics y crilculos eléctricos 60 857 10 850 28313 0.2 2.2 28.3
14 Construccién v reparcacién de equiro v material de
fransporte 712 1578 17 612 41 904 1.7 3.8 42.0
15 Inductrias Manufactureres diversas 9342 6 586 15 545 24 931 26.7 18.9 44.8
Industrias Maonulactureras de Riznes de Consumo 249 591 210774 440 933 5720 245 43.1 36.4 76.1
Industrizss Manufactureras de Bicnes de Produccién 35674 41 004 153 787 353443 10.1 11.6 449

FUENTE: Censes Industriales



CUADRO XXX

Indusiria Manufacturera de México
Horas-hombre trabajedas por ol Total dol Personal Ocupado

Roma Miles do horas Indice 1950 == 100
Industrial Concepto 1929 1939 1950 1929 1939
Industria Manulacturera Total sd0708  o011s0 13552 409 530

1 Manufactura de preductos alimenticios, claboracion
de bebidas y monulactura de productos del tabaco 198 228 212436 371 952 53.3 57.1
2 Fabricacién de textiles. 124800 235790 264731 471 89.1

3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir v ofros ar-
ticulos confeccionados preferentemente con productes

textiles. 64 493 60 646 138 985 46.4 436
4 Industrics de la madera y del corcho, fabricacion y re-

paracién de muebles y sus accesorios. 25 454 23110 86 865 28.3 266
S  Fabricazién de papel y de productos de papel 18 428 25189 23317 79.0 108.0
6 Imprentas, editoriales e industriales conexas 16 226 20950 41 669 389 50.3
7 Industrias del cuere y preduclos de cuzro vy piel,

excepto el calzado y otras prendas de vestir 1147 11061 11560 99 95.7
8 Fabricacion y reparacidn de productos de hule 10 200 7247 17077 59.7 42.4
9  Fabricacién de productos guimicos 10763 17068 64 641 16.7 264

10 Fabricacién de productes minerales ne metdlicos, ex-

cepto los derivados del petréleo y del carbén 30661 36 835 83838 36.6 4.0
11 Industrias metdlicas bdsicas y fabricacion y repara-

cién de productos metdlicos, exzeplo maquinaria y

equipo de transporte. 22 264 30730 93 553 228 328
12 Construccién y reparacién de maguinaria, excepto la

maquinaria eléctrica —_ 1267 26 572, — 4.8
13 Construccién y reparacién de maguinaria, aparatos,

accesorios y arliculos eléatricos 94 1910 24 801 0.4 77
14  Construccién y reparacidn da equipo vy material de

transporte 1176 2848 3812 3.0 7.2
15 Industrias Manufactureras diversas 16 364 14033 33176 49.3 423

Industrias Manufactureras de Bienes de Consumo 455 765 574212 954 458 478 602

Industrias Manulactureras de Bienes de Produccién 84 533 126 968 368 094 23.0 345

FUENTE: Censos Industricles.



CUADRO XXXt

Industria Manufacturora de México
Indices para defacionar los valores de los terrenos,

edificios y construcciones fijas

CONCEPTO 1929 1933 1950 1960
Indice 1950 - . 10C 12,6 14.2 433 100.0
Indice 1923 -. 100! 106.0 1134
Indice 1939 - 100¢ 88.2 100.0 304.1 7019

FUENTES:! Subindice de "Construcciones” de! de Produccién del In-
dice de precios al mayoreo en la ciudad de México. Anua
rio Estadistico de los Estados Unides Mexicenos de 1942.
Pag. 1205

# Subindice "Materiales de Construccién componente del de
Produccién del Indice de Precios al Mayoreo en la Ciudad
de México. Anuario Estadistice de log Estodos Unidos Me-
xicanos de 1957 y 1960.



CUADRO XXXl

Industric Manufacturera deo México

Indices para doflacionar los valores de la maquinaria

CONCEPTO 1928 1939 1950 1960
Indice 1960 163 5.3 14.0 42.2 100.0
Indica 1939 .. 100! 379 100.0
Indice 1950 .-, 100% 12.5 33.1 100.0
Indice 1950 «- 1003 1000 2370
FUENTES! Indice elaborado con dates de la importacién de Maquina:

ria equipo v relacciones, Anuario Estadistico de los Esta-
dos Unides Mexicanos de 1930 2a. Epoca Ne. 16 Octubre
de 1932 y Anuario Estadistico de los Estados Unidos Me
xicanos de 1939.

Indice de precios implicilo en los indices de volumen vy
valor de las Iinportaciones de Bienes de Capital ,con ajus-
te en este dltime por las modificaciones del tipe de cambio
de la moneda mexicana, del Estudio de la Comisién Mixta.

Op. cit. Pag. 416.

Subindice de precios de Bienes Duraderos del Indice de
Bienes de Produccién del Banco Nacional de Comercio Ex-
terior, tomado del Anuario Estadistico de los Estados Uni-
dos Mexicanos de 1960.



CUADRO ¥XXlI

Industria Manufacturera do México
Capital Invertido en 1929

Rema Valo: Precios corrientes (Miles) Valor Precios de 1960 (Mitlones)
Industrial Cancepto Total I3} 2) (2) 4) (1) 2) @ 7)) Totel
Industing Manulasturera Total 6532206 163 67¢ 221 576 168 104 93870 1346.4 4180.9 1942.8 806.5 8276.6
1 Manuiactura de producios alimenticios, elaboracidn
de bebidas y manufactura de productos del tabaco 2735932 88 541 98 550 68 438 18 403 702.7 1859.4 518.5 133.4 3214.0
i Fabricacién de textiles. 182875 37 058 60 335 40161 45299 294.1 11284 379.1 300.5 2202.1

3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
ticulos confeccionados preferentemente con productos

toxtiles. 35346 4110 9751 14 247 7233 32.6 184.0 154.9 57.4 428.9
4 Industrias de la madera y del corcho, {abricacién y re-

paracién de muebles y sus accesorios. 15 592 4411 5150 4 260 1771 35.0 97.2 1014 16.9 250.5
S Fabricacion de papel y de preductos de papel 17 345 5163 AL 3014 4 429 25.1 127.2 413 50.9 244.5
6  Imprentas, ediloricles e industriales conexas 16 716 1820 7 244 6438 1214 14.4 136.7 692 16.2 236.5
7 Industrias del cuero v producios de cuere y piel,

excepto el culzado y otras prendas de vestir 10 047 2103 1755 3314 2875 16.7 33.1 39.9 23.8 1135
3  Fabricacidn y reparacién de productes de hule 2 520 639 869 83) 16l 5.1 16.4 g.1 1.6 32.2
9 Fakricacién de preductos quimicos 3111 4 502 7 599 15921 3089 35.7 143.4 127.4 33.9 340.4
10  Fabricacién de productos minerales no meotdlicos, ex-

cepto los derivados del petréleo y del carbén 25059 7411 9158 3083 3397 588 1728 271 26.4 2852

i1 Industrias metdlicas bdasicas v labricacién y repara-
cién de productes metdlicos, cxcepte maquinaria vy

~quipo de transports, 30 899 11158 10 784 4393 4263 85.5 2108 33,2 KERH 374.7
12 Construccidén v reparacion de maauinario, exceplo la

maguinaria  eléctrica — — — — — — — — e
i3 Construccidén y reparacién de magquinaric, aparatos,

accesorios y articules eléctricos 127 — 51 42. 34 — 1.0 0.4 3 1.7
14 Construccién y reparacidon de equipo vy material de

transporto . 742 191 207 204 140 1.5 39 18 1.1 3.3
15 Industrias Manufactureras diversas 13215 4942 3008 3728 1537 39.2 56.8 4335 14.6 544,

FUENTE: Censo Industrial para 1929,
Notas:
(1) Terrenes, edificios y construcciones.
(2) Maouinaria, herramicntas y bienes mue-
bles.
(3) Materiales de todas clases y comestibles.
(4) FExistencia do productos elavorador.



CUADRO XXXIV

Industria Manufacturera de México
Capita! Invertido cn 1339

Rama Valor Precics cerrientzs dlles e poses) Valor Precios Con
Industrial Conceplo: Total (1 (2 () i) () (6) m %) (3}

Industria Menuicctwrera Tota! 910759 228546  pssn 34579 2670 168 090 177100 16094 2140.1 207
I Manulactura de productos alimenticios, elaboracién

de bebidas v manulactura de preductos del tabaco 252 020 90124 129603 18104 1240 73147 39 602 6347 w72 1084
2 Fabrizacién de textiles. 235382 43534 70364 40689 407 37160 70228 3065 566.0 281
3 Fabricacién de calzade. prendas de vestir y otros ar-

ticulos conleccionados preferentemente con productos

textiles, 44 484 15425 9515 1178 50 8 361 9884 109.1 8.0 ol
4  Industrias de la madera y del corcho, labricacién y re-

oaracion de muebles v sus accesorios. 23345 6 546 6535 1 665 58 3302 5228 46.1 46.7 e
5  Fabricacién de papel v de productos de papel 25630 5569 8185 413 138 5313 6012 39.2 8.5 s
& Imprentas, editoriales e industricies conexas 22 946 6918 10665 948 9 2620 1786 48.7 76.2 Wi
7 Indusirias del cuere v preductos de cuero y piel,

excepto el calzedo v otras prendos de vestir 9930 3418 2009 228 15 1761 2 443 2.1 4.4 P
8  Fobricacién y reparacién de productos de hule 15296 2308 4180 298 21 5 505 2684 16.3 299 |4
9 Fabricacién de productos quimicos 45947 14 348 7558 1510 228 11424 10 879 1019 $4.0 0 ‘i‘

10 Fobhricacion de productes minerales no metdlicos, ex-

cepto los derivados de! petréleo y del carbén 39024 14 201 15274 2390 267 2587 5905 160.9 169.1 14 4
11 Industrias metdlicas basicas y fabricacion ¢ repara-

adn de preductes metdlicos, excepto maguinaria ¥

aquipo de fransporte. 55169 12 684 19835 1709 331 7306 13254 89.3 141.7 142
12 Construccién v reparacién de maguinaria, excepto la
maquinaria eléctrica 805 248 263 32 4 109 148 17 19 i
13 Construccién y reparacién de magquinaria, aparatos,
accesorics y artlculos eléctricos 5967 1929 1928 216 2 1125 767 136 13.8 4
14 Conslruccidn y reparccién de equiro y material de
transporte 20671 6634 1575 260 28 5034 6190 6.7 16.9 B
15  Industrias Manufactureras diversas 13343 4 591 293 339 ” 2430 2423 32.3 2.9 ¢
FUENTE: Censo Indusirial para 1939
Notas: Existencia ge:
(1) Terrenos, Edilicic: y Construcciones (4) Materias Primas
{2) Maauinaria, Herramienta v Refacciones {8) Preducios Acabudos v en proceso

{3) Vehiculos, Muehles y dtiles (6) Combustibles y Lubricantes.




CUADRO XXXIV

Industria Manufacturera de Mdxico
Capital Inverlido cn 1939

s udiles Jo peses)

Valor Pracics cosrics

Velor Precios Censtantes (Millones de posos)

Total (1) 2} {3) %) () (6) {1 (2) (3) (4) (8 (6) Total
910759 228546 syl 579 2870 168090 177100 16094 2u401 2072 1R7 3370 9322 5842.6

Cion
azo 352020 90 124 1803 18104 1240 73 147 39602 6347 72 1084 74 3870 2084 2273.1
235 382 43 534 735 44309 407 27 160 70228 306.6 £66.9 28.1 22 2111 3896 14845

oy
44 484 15400 9515 1178 50 8351 9884 109.1 £8.0 7.1 0.3 42.7 52.0 279.2
23 348 5 546 65% 1665 58 3302 5238 46.1 6.7 10.0 04 214 27.6 152.2
45630 5559 8185 413 138 5313 6012 39.2 58.5 2.5 1.0 37.4 316 170.2
22946 5918 10655 948 9 2620 1786 48.7 76.2 5.7 0.1 21.8 9.4 161.9
393 3418 2609 226 15 1761 2499 24.1 14.4 1.4 0.1 10.0 13.2 63.2
15 296 2308 4180 298 21 5505 2984 16.3 29.9 18 0.1 28.8 15.7 926
45 947 1 348 758 1510 278 11424 10879 1010 54,0 9.0 1.0 60.1 57.3 2824
30024 14 200 15074 2390 %7 2587 5205 100.0 109.1 14.3 1.3 12.8 27.4 264.9

SIt

1
55 159 12 684 19835 1709 38t 7306 13254 89.3 141.7 10.2 2.5 47.1 69.8 360.6
Ia )

805 48 263 32 4 109 149 17 19 02— L6 08 52

fos
5957 P99 1928 216 2 1128 767 136 138 1.3 = 6.3 4.0 39.0

e
2 571 5634 1595 260 28 5034 6190 46.7 10.9 16 0.2 5.5 326 127.5
13243 4991 20 939 o 2436 2423 32.3 209 5.8 0.1 144 12.8 86.1

Existencia de
{¢)  Materies Primag
(8)  Predusies Acobudes ¥ en proceco
(6) Combusiibles v Lubricontes,



+CUADRO: XXXV

Industric Manufacturera do - México
Capital Invertido en 1950

Millones de pesos

Rama Precios corrientes Precios constantes
Industrial Concepto: Sulstotal'  existenr  Total  Sub-total* existen-  Total
clas cias
Industria Manufacturera Total 17149.3 3 367.5 155168 28789.3  7180.1 359694
1 Manulactura de productos dlimenticios, elaboracién
do bebidas y manufactura de productes del ‘abaco 3 784.4 886.2 4 644.6 8967.8 1834.1 108014
Fabricacién de textiles. 2382.0 B19.6 32016 5644.6 1747.6 73922
Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
ticulos confeccionados preferentemente con productos
textiles, 466.4 207.0 673.4 1105.2 4414 1 546.6
4 Industrics de la madera y del corcho, fabricacion y re-
paracién de muebles y sus accesorios. 3004 827 383.1 7118 176.3 £88.1
5  Fabricacién de papel y de productos de papel 354.0 70.7 424.7 838.9 150.7 989.6
6 Imprentas, editoriales o industriaies conexas 207.9 439 251.8 492.7 93.6 586.3
7 Industrias del cuero y preductos de cuero y piel,
exceplo el calzcdo y otras prendas de vestir 59.9 46.3 146.2 236.7 98.7 3354
8 Fabricacidn y reparacién de preductes de hule 179.7 49.9 229.6 425.8 106.4 532.2
9  Fabricacién de preductos quimicos 1531.6 3668 1 898.5 3629.6 782.1 44117
10 Fabricacién de productes minerales no metdlicos, ex-
cepto los dorivades del petréleo y del carbén 79349 134.9 927.9 18681.3 285.7 2167.0
11 Industrios metdlicas kdsicas y fabricacion vy repara-
caén de preductos metdlicos, excepto maguinaria ¥
equipo de transporie. 935.9 240.3 1176.2 22178 5124 27302
17  Construccién y reparacién de maquinaria, excepto la
maquinaria eléctrica 177.8 §3.2 231.0 421.3 1134 534.7
13 Construccién y reparocién e inaquinaria, aparatos,
accesorios ¥y articulos eléciricss 345.2 134.7 479.9 818.0 2872 1105.2
14 Coenstruccién v reparacién de equipe y malterial de 395.8 184.1 5799 9379 3925 13304
transporte
15  Industrias Manufactureras diversas 184.3 74.1 268.4 460.4 158.6 618.4

a

Incluye activo fijo y circulante

FUENTE: Censo Industrial para 1950



CUADRO XXXVI
Industria Manwfacturera do México
Capital Invertido en 1960

Roma

Eatructara dol Capital invertidos %

Industrial Concepto Total® 0 (2) @ W0 (62
Industria Menulacturera Totwl w1424 31 17 410 35 62 338
1 Manufaciura de productos olimenticios, elaboracién 337
de bkebidos y nonufoctura de productes del tabaco 9 906.6 2.6 131 361 72 13 .Z
2 Fabricacién de textiles, 59887 26 g1 469 21 Al 3.
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
liculos confeccionades preferentemente con preductos
textiles 8205 27 7. 433 18 56 393
4 Industrizs de la madera y del corcho, fabricacion y re-
saracién de muebles y sus Gzoesatios. 507 7.8 105 32 90 89 28.6
$  Fabricacion de pepel v de productss de pagel 21597 28 135 535 15 42 245
i hnprentas, cditoriciez o industiiales conexas 8028 33 91 573 15 65 22.3
7 Industrias del cuers vy preduclos de cuero y piel,
exceplo el calzado y otras prendas de veslir 160.2 1.6 37 310 2.1 33 58.3
§ TFabricacién y repasccion de produstos de hule 5148 32 34 379 23 47 43.5
& Fabricacion de productos guimicos 4 588.1 38 13.1 399 20 55 357
10 Faobricacién de productes minerales no metdlicos, ex-
cepto los derivados del petrdleo y del carbén 2402.1 3.6 175 392 46 132 21.9
1} Industrias metélicas bésicas vy fabricacién y reparc-
cién de productos metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporte. 6 640.7 32 114 484 16 84 270
12 Construccién y reparacién de maquinaria, exceplo la
maquinaria cléctrica 4611 29 83 401 25 49 1.2
13 Construccién vy reparacién de maquinaria, aparatos,
accesorics v articulos eléciricos 12241 3.3 108 274 17 6.7 50.1
14  Construccién v reparacién de eguico vy material de
transporte 11238 AU (S % S P () 53.9
15  Indusirias Manuiactureras diversas 1 409.5 19 56 270 1.7 7.4 S04

b

Incluye seclor Privodo, Organismos Descentralizados, Empresas de participacion Estatal v Tallegs

auxiliares.

La estructura corresponde a los cstoblecimientos con 6 y mds persenas ocupades y remunera-

Jdas.

FUENTE: Censo Industrial para 1980,

NOTAS:

(1
(2)
(3)
(4)
(5)
(8

Terrenos

Edificics, Construccicnes
Magquinaria y equigo
Equipo do transporte
Muebles y otrog

Existencias



CUADRO XXXvll

Industric Manufacturera de México

Vida promedio til de la Moquinaria y Equipo

Roma Vida prome-
Industrial Concepnto dio til
No. afios
I Manufactura de productos alimenticios, elaboracién
de bebidas y manufactura de productes del tabaco 16
2 Fabricacién de textiles. 14
3 Fabricaciéon de calzode, prendas de veslir y otros ar-
tfeulos conleccionados preferentemente con preductes
lextiles. 9
4 Industrics de la madera v del corcho, fabricacion v re-
paracién de muebles y sus accesorios. 10
5  Fabricacién de papel v de productos de pape! 16
6 Imprentas, editoriales e industriales conexas 1
7 Industrios del cuero y productos de cuecro y piel,
excepto el calzado y ofras prendas de vestir 11
8  Fabricacién y reparacion de productes de hule 14
9 Fabricacién de productes quimicos 17
10 Fobricacién de productos minerales ne metdlicos, ex:
cepto los derivados del petréleo y del carbén 1
11 Indusirios metdlicas bdsicas y fabricacién y repara-
cién de productos metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporte. 15
12 Construccidn y reparacidén de maquinaria, exceplo la
maquineria eléctrica 12
13 Construczién y reparacién de maquinaria, aparatos,
accesorios ¥y artfculos eléetricos 12
14 Construccidn y reparacién de equipo y material d2
transporte 12
15 Indusirias Manufactureras diversas 12

FUENTE: Depreciation guidelines and rules U. 5.

Treasury Departament, Internal Revenne Fu-
blication No. 456 Revised august 1964.



CUADRO XXXVill
Industric Manulacturera do Méxice

Pondoraciones do la mano de obra y del capital invortide

Porcientos

Rama 1929 1939 1950 1960 :
i . mino de ia o capi- mano de capi- mano de capi-
Industrial Concepto: md_‘?qcc C?c'?l mc::;;;c C1C;1 obra tal obra tal
Industria Manulacturera Total 95.3 4.7 95.9 41 86.2 13.8 84.1 15.9

1 Manufactura de productos alimenticies, elaboracion
de bebidus y manufactura de productos del tabaco  95.6 4.4 35.% 45 88.4 11.6 85.5 14.5
2 Fabrizocién de textiles, 3 5.9 a6.5 15 g44 156 84.2 158

3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir v otros ar-

ticulos confeccionados prelerentemente con productoes
textiles g6 2 38 96.9 3.1 87.8 12.2 88.1 11.9

4 Industrias de la madera y del corchao, fabricacién v re-
naracién de muebles y sus accesorios. 45.7 33 93.7 6.3 89.6 10.4 85.1 14.9
5 Fabricacién de papel v de producios de papel 93.9 6.1 96.3 37 84.3 15.7 76.6 234
6 Imprentas, editoriales ¢ industriales conexas ¥6.1 39 94.8 5.4 87.7 12.3 89.1 109

7 Industrios del cuero v productos de cuero v piel.
excepto el calzcdo y ofras prendas de vestir 96.2 38 96.5 35 87.1 12.9 87.3 12.7
Fabricacién y repasacién de productos de hule 93.7 8.3 97.8 2.2 91.1 8.9 88.7 113
9  Fuabricacién de productos quimicos 16.3 3.7 97.4 26 85.4 146 84.5 15.5

10 Fabricacidon de productcs minerales no :netdlicos, ex-
cepto los derivados del petréleo y del carbén 92.5 7.5 92.8 7.2 74.3 25.7 80.7 1.3

11 Industrias metdlicas bdsicas y fabricacién y repara-

cién de productos metdlicos, exceplo maquinaria y
equipo de transporte. 95.3 47 95.3 4.7 84.9 15.1 75.8 24,2

12 Consiruccidn y reparacién de maguinaria, excepto la
maquinaria eléctrica — — 96.1 39 82.3 12.7 85.4 14.06

13  Construccién y reparccidn de maquinaria, aparatos,
accesorios y articulos eléctricos 96.0 40 93.8 5.2 78.1 21.9 82.2 17.7

14 Consiruccién y reparacién de equipo y material de
transporto €6.5 35 86.0 4.0 83.6 16.4 al.l 8.9
15 Industrioc Manulactureras diversas 96.8 34 96.9 3.1 92.5 7.5 80.6 194

Fuente:

Eloboraciones con kase en los Resultados de los Censos Industriales



CUADRO 31X

Industria Manulacturora do México
Productividad do la mano do obra
Valor Agregado por porrona ocupada
Pesoz de 1960

Tasa de crecimiento

Rama
Industrial Concepto: 1029 1939 1850 1960 1929-50 1920-60 1950.60
Industria Manufaclurera Tota! 11 761 15 623 21 931 17 839 3.0 1.4 —2.0
I Manufactura de productos alimenticios, elaboracién
de bebidas v manufactura de productos del tabaco 12254 14640 25882 20089 3.6 1.6 —2.5
2  Fabricccion de textiles. 9974 16 555 17 267 14 969 2.7 1.3 —1.4

3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y oftros ar-
ticulos confeccionados prelerenlemente con productos

textiles. 4453 6 550 14 228 9782 5.7 2.6 —3.7

4 Industrias de la madera y del corcho, fabricacién y re-
varacién de muebles y sus accesorios. 5818 2517 15 299 10 622 4.7 2.0 —3.8
S5  Fabricacién de papel y de productos de papel 27 069 26 349 29 028 23 592 0.3 —0.4 —2.0
6 Imprentas, editoriales e industricies conexas 36 981 29 688 19 624 33176 ~3.0 —0.4 5.4

7 Industrias del cuero y produclos de cuero y piel,
excepto el calzado vy olras prendas de vestir 7223 6 528 17 802 18 373 4.4 3.1 0.3
Fabricacién y reparacién de productos de hule 19 231 26903 53 583 14 540 5.0 —0.39 —12.2
9  Fabricacion de preductos quimices 43046 35619 44 341 23 566 0.2 --1.9 —8.1

10 Fabricacién de producios mincrales no metdlicos, ex-
cepto los derivados del petréleo y del carbén 8584 13514 17 085 19 482 34 2.7 14

11  Industrias metdlicas bdsicas y fabricaciéon y repara-

asén de produclos metdlicos, excepto maquinaria vy
equipo do transporte. 19010 20123 22 382 17 178 0.8 —0.3 —2.6

12 Construccién y reparacién de maquinaria, excepto la
magquinoria eléctrica - 2153 14 992 16 256 — —_ 0.8

13 Construccién y reparccién de mogquinaria, aparatos,
accesorios ¥ arlfculos eléctricos 13333 22 870 25230 18 140 31 1.0 —33

14  Conslruccion y reparacién de equipo y material de
transporte 7 163 43083 23927 21 024 5.9 3.5 —1.3
15  Industrias Manufactureras diversas 10 565 12815 23279 14 543 3.8 1.0 —4.6
Industrias Menulactureras de Bienes de Ceonsums 10 666 14162 20233 15 304 31 2.1 -—2.0
Industrics Manufactureras de Bienes de Produccion 19 420 23134 26 646 20 207 1.5 n.a 27

FUENTE: Elaboraciones cen kece en las Estadisticas de los Cuadros XVI XVIH v XX,



CUADRO XL

Industria Manufacturera de México
Productividad de la mano de obra

Valor agregado por hora — hombre

Pesos de 1667

e
Tasa de crecimientc

Rama

Industricl Concepto: 1o 1633 1950 192039 192950
]
Industria Manufccturera Total 6,202 5.610 g —10 2.3

1 Manufactura de productos alimenticios, elcboracién
de bebidas y manufacture de producies del tabacn £.070 5.527 11614 —19 27
2 Fabricacién de textiles. 5813 2s sgs 01 22

3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-

ticulos confeccionados preferentementn cen productes
textiles, 2393 2668 6.3 11 48

4 Industrias de la madera y del corcho, fabricacion y re-
waracién de muebles ¥y sus accesorios. 3.528 1.186 6929 103 3.3
5 Fabricacién de papel y de preduclos de papel 5.519 5.232 12802  —0.5 41
6 Imprentas, ediloricles ¢ industriaies conexas 16.350 11.337 7n3 ~36 — 3t

7 Industrics del cuero y productos de cuero v picl,
excepio el calzade y ofras prendas de vestir 4.422 2.815 8678  —44 33
8 Fabricacién y reparacién de productes de hule 0.154 7287 26064 —22 5.1
9  Fabricacién de productes quimices 22.057 14794 2001 -39 04

10 Fabricacién de preductes minercles no metdlicos, ex-
ceplo los derivados del petréleo vy del carbén 3.747 3.727 7.023 0.0 3.0

11 Industrias metdlicas bdsicas y labricacién y repara-

cién de productos meldlicos, exceplo maguinaria v
equipo de transporie. 9.089 8.379 937 =17 —-0.3

12 Construccién y reparacién de maquinaria, excepto lo
maquinaria eléclrica — 8.662 6.605 — —

13  Conslruccidén y reparacién de maquinaria, aparalos,
accesorios y articules eléctricos 8.511 10.262 11.064 R 1.2

14  Construccidn y rteparacién de eguipe v maleric! dz
transporte 4337 2387  10.585 18.6 43
1S  Industrias Manufactureras diversas 6.032 6.014 10978 0.0 2.9
Industrias Manufoctureras de Bienes de Produczién 5.841 5.198 S8 12 23
Industrias Manufactureras de Bienes de Consums 8.196 7471 11495 g5 16

FUENTE: Elaboraciones con bhase en las
Estadfsticas de los cuadros XIX,
XXI'y XXX



CUADRQ XLi

Industria Manufecturera de México

Productividad del Capitul
Rolacién Producto-Capital

—
Rama 960
Industrial Concepto: 1929 1939 1950 !
Industria Manufacturera Tolal 0.405 0.673 0356 0436
1  Manufactura de productos alimenticics, elaberacién i
de bebidas v manufactira de productos del tabaco  0.411 0.517 0.400 049
2  Fabricacién de textiles. 0.312 0.862 0.308 0430
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
tfculog confeccionados preferentemente con productos
textiles. 0.360 0.580 0574 0511
4 Industrias de la madera y del corcho, fabricacién y re-
paracién de muebles y sus accescrios. 0.358 0.180 0578 0622
5 Fabricacién de popel vy de productos de papel 0.416 0.774 0.302 0252
6 Imprentas, editoriales e industriaies conexas 1.122 1.467 0548 0.764
7 Industrias del cuero y produclos de cuero y piel,
exceplo el calzado v otras prendas de vestir 0.397 0.323 0442 0593
8 Fabricacién y reparacién de productes de hule 0.326 0.870 0.566 0613
9  Fabricacién de preductos quimicos 0.697 0.894 0295 0357
10 Fabricacién de productos minerales no meldlicos, ex-
ceplo los derivados del petréleo y del carbén 0.403 0.519 0272 0415
11 Industrias metdlices bdsicas v fabricacién y repara-
cién de produclos metdlicos, exceplo maquinaria y
equipo de transporte. 0.594 0.714 0319  0.268
19 Construccién y reparacién de maquinaria, excepto la
maquinaria eléctrica — 0.212 0328 0.5%
13 Construccién y reparacién de maquinaria, aparatos,
accesorios y arliculos eléctricos 0.47} 0.503 0.248 058§
14 Construccidén y reparacién de equipe y material de
transporte 0.614 0.533 0316 0784
15  Industrias Manulactureras diversas 0.181 0.980 0360 0%
Industrias Manufactureras de Bienes de Consumo 0.361 0.663 0402 a5
Industrias Manuloctureras de Bienes de Produccién 0.538 0.707 0357 .37

FUENTE: Cuadros XXIX, XXXI, XXXIIl, XXXIV, XXXV y XXXV1



Industriac Manufacturera de Mé-

CUADRO XLIII

Indica dol insumo total do facto-

xaco roc’
1960 == 100
f?c'mc 1929 1933 1950
Industrial Concepto
Industria Manulacturera Total 302 265 68.4
! Manufactura de productos alimenticios, elaboracién
de bebidas y manufactura de productos del tabaco  43.6 324 72.9
2 Fabricacién de textiles. 45.2 501 95.2
2 Fabricacién de calzado, prendas de vestir ¥ otros ar-
liculos confeccionados preferentemente con productes
textiles, 43.3 350 1000
4 Industrios de la madera v del corche, fabricacién y re-
caracién de muebles y sus accesorios. 424 297 1119
S5  Fabricacién de papel v de productes de papel 160 212 448
& Imprenlos, editoricles e industriales conexas 218 238 520
7 Industrias del cuero y productes de cuero y piel,
excepto el calzedo y otras prendas de vestir 81.3 409 }22¢0
Fabricacién y reparacién de productos de hule 6.3 335 679
9 Fabricacién de productos quimices 7.7 9.8 491
10 Fabricacién de producles minerales ne metdlicos, ex-
ceplo los derivados del petréles y del carbén 25.1 193 733
11 Industrias metdlicas kdsicas y labricacién y repara-
cién de productes metdlices, exceplo maquinaria y
equipo de transporte. 11.0 120 3840
12 Construccién y reparacién de maquinaria, excepto la
maquinaria eléelrica — 3.3 654
13 Construccidén y reparacién de maquinaria, aparatos,
accesorios y arliculos eléclricos 0.2 23 419
14 Construccidn y reparacion de equigo y matericl de
transporte 1.7 41 545
15 Industrias Manufactureras diversas 27.1 18.5 44.7

4} Indice con base en la fuerza de trabajo dada en nimero de
personas y en el capital invertide a los precios de 1960,

FUENTE: Eloboraciones con los Resultados de los Censos Indus
triales, Cuadros XXIX y XXXVIIL)



CUADRO xLIV
Industria Manufacturera do México

Indice del insumo total do facto-

res productivos”

1950 .- 100
Rama
Industrial Concepto: 1929 1939
Industria Manufacturera Total 40.1 51.5
1 Manufactura de productos alimenticios, elaboracién
do bebidas y manulactura de productos del tabaco  52.3 55.5
2 Fabricacion de textiles. 46.1 85.7
3 Fabricacion de calzado, prendas de vestir y otros ar-
ticulos confeccionados preferentemente con productos
texliles. 45.7 428
4 Industrios de la madera v del corcho, fabricacion y re-
paracién de muebles y sus accesorios. 293 260
§  Fabricacion de papel v de productos de papel 757 1046
6 Imprentas, editoriales e industricies conexas 390 491
7 Industrias del cuero y productos de cuerc y piel,
excepto el calzado v otras prendas de vestir 58.7 416
8 Fabricacidn y reparacién de productos de hule 9.7 94.0
9 Fabricacién de productos quimicos ’ 164 259
10 Fabricacién de preductes minerales no metdlicos, ex:
cepto los derivados del petréleo vy del carbén 348 41.7
11 Industrios meidlicas bdsicas y fabricacién v repara-
cién de producios meldlicos, excepto maguinaria vy
equipo de transporte. 23.3 319
12 Construccién y reparacién de maguinaria, exceplo la
magquinaria elécirica - 49
13  Consiruccién y reparacién de maguinaria, aparatos,
accesorios y articulos eléctricos 0.4 74
14 Construccién y reparacién de eguipo y material de
transporte 2.9 7.3
15 Industrias Manulactureras diversas 50.6 414

) Indice elaborado con base en el namero de horesthombre trabgjo-
das para el factor Fuerza de Trabaic v en valor a precios de 1960

el Capital Invertido.

FUENTE: Cuadro XXX y XXXVl



CUADERO ¥LV

Industric Manufacturera do México
Productividad Total
Indices 1980 -+ 100

FRoma Valor agregade Real Insumo Total* Coecficiente de P. Total Tasa de crecimiento 9%
Industrial Concepto 1929 1939 1950 1929 1838 1350 1929 1939 jo5g 929.39 1927-50 191960 1950.¢0
Industria Manufazturere Total 20.2 23.6 79.1 0.2 26.5 68.4 669 891 1156 2.9 2.6 1.3 —--1.4
1 Manufactura de preductes alimanticios, «laboracién
de bebidos y manuiacture: de productos del tabaco 26.9 239 87.9 43.0 324 72.9 61.7 738 1206 1.8 3.2 16 —19
2 Fabricacion de textiles. 30.2 56.3 1003 45.2 50.1 95.2 66.8 1124 1054 5.3 2.2 1.3 —8.5
3 Fabricacion de calzade, prendas de vestir y otros ar-
ttculos confoccionados preferentemente con productos
textiles 224 234 1289 49.3 350 100.3 45.4  67.1 1285 4.0 5.1 2.8 25
4 Industrics de lu madera y del corcho, fabricacién vy re-
paracidn de muebles v sus acceso-ios. 23.3 7.1 1559 42.4 Q.7 ing 550 239 1333 —8.0 4.5 19 3.3
5  Fabricacién de papel y de productos de papel 18.7 24.2 548 16.0 448 116.8 1142 1225 —0.3 0.2 —05 --28
G Imprentes, oditoriales ¢ industriales ¢onexas 43.3 38.7 524 218 238 52.0 198.6 1626 1608 —20 32 -—22 0.4
7 Industrias del cucre y preduclos de cuero y piel,
excepto el calzado y otras prendas de vestir 40.6 18.4 1335 813 409 122.0 49.9 450 109.4 —1.0 3.8 23 —049
3 Fabricaciin v reparacion de preductes de hule 3.3 25.7 960 6.3 33.8 67.9 524 767 1414 39 4.8 23 34
3 Fabricacién :le productos quimicos 141 15.0 772 7.7 9.8 491 183.1 1531 157.2 —18 —07 —19 --44
18 Fabricacién de productes minerales no metdlicos, ex-
cepto los derivados del petrdles vy del carbén 11.5 15.8 59.2 25.1 19.3 733 458 715 80.8 4.6 2.7 2.6 2.1
11 Industrias metdlicas bdsicas y labricacién y repara-
cién de preductos metdlicos, excepls maguinaria y
wquipo de transporte. 12.5 14.% 48.9 110 12.0 38.0 1136 1208 128.7 0.6 06 —0.4 2.5
12 Consiruccidn v reparacién de maquinaria, excepto la
maquinoria cléctrica - 0.4 711 33 65.4 cee 121 1087 — _— —_— =09
183  Construccidn v reparccion de maguinaria, aparatos,
accesorios v artfculos eléciricos 0.1 2.8 39.5 0.2 2.2 41.9 500 1217 943 9.3 3.1 2.3 05
14 ion y reparacidn de  ecauipe y material de
0.6 7.7 47.8 1.7 4.1 54.5 353 187.8 87.7 i8.2 4.4 3.4 1.4
15 Industrias Manulactureras diversas 19.4 16.6 717 212 18.5 447 716 89.7 1604 2.3 39 | I I
Industrics Menuiactureras de Bicnes de Consumo 28.0 314 94.0 42.8 359 81.2 654 87.5 115.8 2.9 2.8 13 1
Industrics Manufactureras de Bienes de Preduccidn 9.7 133 59.2 9.9 114 48.5 98.0 116.7 119.6 18 0.1 i} 1.8
A Fuerza d~ trabsdie en nimero de personas.

FUENTE: Cuadres XIX, XXI v XLIL



CUADRO XLVI

Industria Manufacturera do México

Productividad Total
Indices 1950 .- 100

Valor Cooficiente de Tasa de
| gm’:‘_’ ' c . Insumo total! Agregado productividad crecimiento
naueira eneepios 1929 1939 1829 1939 1923 1939 1929-50 1929-39
Industria Manufacturera Total 40.1 51.5 25.5 29.9 63.6 58.1 22 — 09
1  Manufactura de productos alimenticios, elaboracidn
de bebidas y manufactura de productos del tabaco 52.3 558 30.6 27.2 58.5 49.0 256 — 1.8
2 Fabricacién de textiles. 46.1 867 30.1 56.1 65.3 64.7 2.1 — 0.1
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
ticulos conleccicnados preferenlemente con producios
textiles. 45.7 428 174 18.2 38.1 42.5 4.7 1.1
4 Industrias de la madera y del corcho, {abricacién y re-
varacién de muebles y sus accesorios. 29.3 26.0 14.9 4.6 50.9 17.7 33 —10.0
5 Fabricacién de papel y de productos de papel 757 1046 34.1 44.2 45.0 42.3 39 — 06
6 Imprenlos, editoriales ¢ industriales conexas 38.0 49,1 82.5 732 211.5 150.5 --3.5 — 33
7 Industrias del cuero y preducics de cuero y piel,
excepto el czolzcdo y otras prendas de vestir 58.7 41.6 30.4 138 s1.8 33.2 32 — 43
8 Fabricacién v reparacién de productes de hule 9.7 94.0 3.5 26.8 36.1 28.5 5.0 ~ 24
9 Fabricacién de productos quimicos ) 16.4 25.9 18.3 19.4 111.6 749 —0.5 - 39
10 Fabricacién de producios minerales no meldlicos, ex-
cepto los derivados del petrdleo y del carbén 34.8 41.7 19.5 23.3 56.0 55.9 2.8 0.0
Il Industrios metélicas bdsicas y fabricacién y repara-
cién de preductes metdlices, excepto maquinaria y .
equipo de transporcte. 23.3 31.9 25.5 296 109.4 92.8 ~—0.4 — 16
12 Construccidn y reparacién de maquinaria, excepto la
macquinaria eléctrica — 4.8 — 0.6 — 12.2 — —
13 Construccion y reporacién de mcauinaria, aparatos,
accesorios ¥ arlfeilos eléstricos 04 7.4 0.3 7.1 75.0 85.2 14 25
14 Construccién y reparacién de equipo y material de '
transperte 2.9 7.3 1.2 16.1 414 2205 43 182
15 Industrics Manulaciureros diversas 50.6 414 27.1 23.2 53.6 56.0 3.0 — 04
Industrias Manufactureras de Bienes de Consumo 47.1 58.6 29.8 334 63.3 57.0 22 — 1.0
Industrios Manufactureras de Bienez de Produccién 22.3 338 16.4 22.5 73.8 67.2 1.5 — 039

' Factor capitul kasade en el valor a precios de 1960 y el Factor Fuerza de trabajeo en horas-hombre trabojadas.

FUENTE: Elaboraciones con base en los Cuadros XIX, XXI y XLIV,



CUADRO XLVIii

México: Productividad de la mano de obra en los grandes seclores ecopémicos

Tages de crecimiento %
1930 1940 1950 1860 193050 193060 1950 60

Producio Nacional bruto! 16.9 22.6 414 74.3 45 5.1 6.1
(Miles de millones de pesos a
precios de 1950}

Aclividades primarias 39 5.4 92 14.0 4.4 44 43
Sector industrial* 48 6.1 12,5 4.6 5.1 58 7.0
Servicios y ofros 84 111 194 3.7 43 49 6.3
Fuerza de trabajo 5358 6055 8272 11332 2.2 2.5 3.2
(Miles de trabajadores)
Actividades primarias 3626 3831 4824 6144 1.4 1.8 2.4
Sector industrial? 665 747 1319 2147 3.5 40 5.0
Servicics v ofros 1067 1477 2129 3041 3.5 36 3.6
Productividad 3154 3732 4969 6557 2.3 2.5 2.8
(Pesos de 1950 por trabajador)
Actividades primarics 1076 1410 1907 2278 2.3 2.5 1.8
Secter industrial 6917 8166 9477 11458 16 17 1.9
Servicios y otros 7873 7 515 9112 11740 0.7 13 26

! Hasta 1940, producte nacional bruto. De 1950 en adelante, producto interno bruto,
* Hasta 1940, incluye solo minerla, petréleo y manufacturas, De 1950 en adelante incluye mineria,
pelréleo, manufaciuras, construccién vy electricidad.
* Hasta 1940 incluye sélo actividades extractivas ce transformacién. De 1950 en adelante incluye ac-
tividades extraclivas, de transformacién, conslruccién y electricidad, gas, elc,
FUENTE: Secretarfa de Indusiria y Comercio, Direccién General de Estadistica y Banco de México,
S. A. Tomado de “La Ecenomfa Mexicana en cifras * Cuadro 9 pag. 37. Op, cit.



Romunetacidén al factor trabajo

CUADRO XLIX
industria Manufacturora do México

Rema Personal ocupado romunetado (x personas) Precies cerrlentes (Miles de Pesog) Precios de 1960 (Millen =]
Industric! Concenla 1929 1939 1959 1960 1923 1939 1950 1960 1929 I ot
Industria Manulacturera Tetal 285265 251778 599780 628608 143282 302402 2768463 9119500 192460 2 2105 571C
1 Manulactura de preductes alimenticios, elaboracién
de bebidas y manulaciva de productics del tabaco 107 689 807200 166908 1%€123 38917 7599 752692 2037300 3384 5409 154
2 Fabricacién de textiles. 68862 77278 131973 150984 43347 100550 549369 1475400 3754 730 11280
2 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
ticulos confeccionados preferentemente con productos
textiles, 34653 24701 82421 52355 16113 24059 251233 304300 140 175.9 5.t
4  Industrias de la madere vy del corche, {abricacién v re- .
caracion de muebles 7 sus accesorios. 15436 10884 39343 208440 8 0t8 3055 140735 225900 70.2 66.2 286 .0
5 Fabricacion de papel v de productss de papel 3757 5002 10283 23734 3 401 7492 58820 337200 29.6 54.3 120 ¢
¢ Imprentas, editoriales e industrivlos conexas 7174 8000 16378 30652 9316 15552 89 675 377 200 81.0 1137 187 ¢
7  Industriaz de! cuero v productos de cuero y piel, .
excepto el calzado y otras prendas de vestir 6235 3125 8325 6263 2717 3731 33 147 6! 600 235 :’.'.7.3 Lt
8 Fabricacidn v reparacién de productes de hule 546 2996 5623 7489 417 5182 40201 130800 3.5 37.9 8,
3 Fabricacién de productes quimices §515 7089 23318 72022 4226 13560 206902 1068600 267 331 LV
10 Fabricacién de productes minerales no metdlicos, ex-
coplo los derivades del petrdleo y del carbén 13385 10175 34493 48449 6009 14265 141271 538 200 523 1043 28¢<
11 Industrias metdlicas bdsicas y iabricacién y repara-
cién de procluctos metdlivos, exteple maguinaria v
equiro do transporte, 11639 12796 38902 10]38S 6506 22727 201640 1215000 56.6  165.1 41
12 Conslruccion y reparazion dJe aquinaria, excepto la
maquinaria eléctrica — S1l 11706 12777 —— 574 49958 138 002 - 4.2 102
13 Construccién y reparacidén de macquinaria, aparates,
accesorion ¥ articulos eléctricos 60 857 10850 33261 29 1489 63061 432900 0.3 108 2u
14 Construccién 7 reparacién dr eguipo y material de -
tronsporte 712 1578 17812 22672 260 5317 98385 370100 23 M2 &0l
15 Industrias Manutactureses divorcas 9342 6586 15645 30062 3913 £922 111400 317000 M4 N5 228
Industrias Manufaclureras de Bienes de Consumo 249591 210774 440993 495902 122391 233866 1928251 4888700 10646 17035 3943
Industrics Manuiactureras de Bienes de Produccién 35674 41004 158787 331796 20878 8535 850218 4230800 1814  SOL.0 761

FUENTE: Elaboraciones con kase en los Resultados de los Censos Industriales.



CUADRC XLIX
Industria Manufacturora do México
Romunoracién al factor trabdjo

Personal ozupado remunercdo (% £ors

)

Procics corrientes {Miles de Pesos)

Precios de J0G0 (Millenes de pesas)

Ingroso por percona (pezes de 1960)

] 1929 1938 1850 1850 1923 1939 1950 1960 1929 1233 1982 1960 1929 1939 1953 1360
: 2857265 251778 $53780 B28E98 143283 304402 2788469 9119500 12460 29105 S7106 91195 4358 8780 9521 100
menticios, claboracién
v productes del tabace 107669 80200 165908 18123 38917 75926 752692 2037300 3384 5400 18415 20373 3137 G744 9235 10283
68862 77278 131973 150984 43347 100550 549369 1475400 3769 7350 11254 14754 5473 9511 8525 077
de wvestir v etros an-
demente con producion
34653 24701 52421 52355 16113 24059 251233 394 300 140.1 1759 514.5 3943 4043 7121 8242 7531
o, fabricacidn v ore-
15436 16484 233343 28446 80u8 9055 140735 225900 70.2 §6.2 2882 2259 4548 6082 7325 794!
3757 5002 10283 23724 3401 7422 58830 337 200 266 543 1205 3372 7879 10856 11718 14207
coreras 7174 8000 16378 30659 9316 15553 89675 377200 8. 1137 1836 3772 11291 14213 11210 12299
cucro v piel,
2 vestir 6235 3125 83 6 263 2717 3731 33 147 61 600 236 ‘27.3 67.9 G616 3785 873 8156 983
vrodactes de hule 546 2996 5623 7489 417 5182 40 201 130 800 3.6 379 82.3 1208 6593 12650 14636 17466
wmicos 5518 7089 23318 72022 4226 13560 206902 1068600 36.7 991 423.7 10686 6655 13979 14452 14827
rrafes no meldalicos, ex
~a v del carhén 13385 10175 34493 48449 5009 14265 141 271 538 200 523 1043 289.3 5382 3907 10251 8387 11109
+ iabricacion y repara-
prserto maguinaria
11699 12796 38902 10! 385 6506 22727 201640 1215000 56.6  186.1 4129 12150 4838 12980 10614 119584
- raaguinaria, cxeepto la
e 511 11708 12777 - 574 49 958 138 000 - 4.2 102.3 138.0 - 8219 8733 10801
- maguingria, agarates,
60 857 10850 33261 29 1489 63 061 432 900 8.3 10.8 1233 4328 5000 12719 11899 13015
equipo y material de .
712 1578 17612 32679 260 3317 98 355 370 100 2.2 242 20t 3700 3230 15336 11435 11325
9342 6586 15645 20062 3913 6922 111 401 317 000 244 50.5 2283 G170 3682 7868 14393 10545
cnes de Consumo 249581 210774 440933 495902 122391 233866 1928251 4888700 10e46 17085 29490 48887 4265 8II1 89S T8I
Hienes de Producsién 35674 41004 158787 331795 20828 8536 860218 4230 800 1814 5010 7615 42308 5085 12218 11093 1273

1

n los Resultades de los Censos Industriales.



CUADRO L

Industric Manufacturera do México

Rotribucién por hora - hombro trabajada (Pesos por hora)

Precios de 1360

Roma Precios corrientes
Industrial Concepto 1923 19% 1950 1929 1939 1850
432
Industria Manufacturerat Total 0.27 043 231 231 3B 4.3
I Manufactura de productos alimenticios, elaboracién 414
de bebidas y manufactira de produclos del tabace 020 035 a0 171 2.5 :
2 Fabricacién de textiles. 035 043 208 302 312 42
3 Fabricacién de calzado, prendas de vestir y otros ar-
ticulos confeccionados preferentemenie con productos ‘ Y
textiles. 625 040 180 217 280 3M
4 Indusirias de la madera y del corcho, labricacidn y re-
paracién de muebles y sus accesorios. 032 039 162 276 28 3.3
S Fabricacién de papel y de productos de papel 018 g2¢ 25 16 28 S0
6 Imprentas, editorides e industrinles conexas 0.57 0.74 215 49y 543 4dl
7  Industrios del cuero y productos de cuero y piel,
excepto el calzado 3 otras prendas de vestir 027 051 194 231 377 398
8 Fabricacién y reparacién de productos de hule 0.35 0.47 348 398 314 712
9 Fabricacién de producles quimicos 033 079 320 341 58 6.55
10 Fabricacién de productos minerales no metdlices, ex-
ceplo los derivados del petrélec v del carhén 020 039 169 171 283 345
11 Industrios metdlicos bésicas y {abricacién y repara:
cién do productos metdlicos, excepto maquinaria y
equipo de transporte, 029 074 216 254 541 44
12 Construccién y reparacidon de maquinaria, excepto la i
maquinaria eléctrica ~ 045 188 — 331 385
13 Construccién y reparccién de maquinaria, aporatos,
accesorios vy articulos eléciricos 0.31 0.78 254 319 57 52
14 Construccién y reparacién de equipe y material de
transporte 0.22 L6 247 185 850 508
1§  Industrias Manulactureras diversas 024 049 336 210 360 688
Inductrias Manulaztureras de Bienes de Consume 027 041 202 23 299 44
Industrias Manuloctureras de Bienes de Produccidn 025 054 234 215 385 4759

FUENTE Elaboraciones con base en los Resultados de los Censos Industriales.
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