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INTRODUCCION

La razén por la cual decidf desarrollar este tema, es -
porque considero de particular importancia la canalizacién de
las exportaciones e importaciones a través de la Banca, para
beneficio tanto de las Empresas como para el pafs, ya que en
la actualidad es necesario que cstemos conscientes de que nues
tro pa{s se encuentra en un proceso de transformacifn y desa-
rrollo, conjuntamente con la crisis econfmica la cual se esté
padeciendo, es por ello que muchas situaciones se agravarin
pero también grandes oportunidades surgirdn para las empresas

que tengan suficiente flexibilidad y visibn,

Me doy cuenta, dia a dia, de la necesidad que tiene nues-
tro pafs de generar divisas para hacer frente a los compromi-

sos tanto internos como externos.

Una de las principales maneras de lograrlo es a través de
las exportaciones. En términos generales la planta productiva
nacional, por diversas razones, no estd aﬁn organizada para -~
los mercados internacionales, debido a que en la actualidad -
existen factores como la recesién y la necesidad de incremen-
tar las ventas en dichos mercados, pero desgraciadamente son
fen&menos que estén afectando a todas las economfas del mundo

y por ello que la competencia es cada dia mis intensa.

De manera que es primordial que las empresas ya sea pG-



blicas o privadas tengan relucién con ef vomercio exterior,
porque do acuerdo con ello, podrfn adyuirir cunlquier tipo do
insumo que nocesiton yn soa de wejor validad o simplomente -
que ésto no oxista on ol morcado interno, Animismo tondrfn
también la facilidad do colocar sus productos on ol extorior,

en el entendido de quo dstos, doborfin tuner clorts demanda,

Dentro de este campo, ol Contador Pblico puode dosarro-
llarse ampliamente, estando a cargo do ol froa do Tenererin,
Crédito y Cobranza do cunlquier emprosa que realice oste tipo

de operaciones.

Por lo tanto, considero que es muy importante que ol Cop
tador Pfiblico, tenga conocimiento de les servicios intornacig
nales que proporciona la banca, tanto para la realizacién de
operaciones cn importaciones de bienes de capital, materias
primas etc., asi como para operaciones de exportacién; porquo
con ello tendrd una mejor visién para poder canalizar las opg
raciones de la empresa de la manera més conveniente, soleccig
nando as{, el tipo de servicio que se requiera o so necosite
al efectuar compras de bienes. del extranjero o al rcalizar von

‘tas al exterior.



CAPITULO I
1.1, ANTECEDENTES HISTORICOS:

Los origenes mis remotos de la Banca se ubican en el me-

dio oriente, especificamente en Babilonia.

El trueque de cosas entre los pueblos dié origen a la -

industria y al comercio,

En el V milenio A.C. sc cstablecieron en la meseta Mesopo
témica, y en sus alrededores varios pueblos, 1os cuales habrfan
de desarrollar el comercio, debido a la situacién.gecogréfica -
privilegiada que tuvo la meseta, ya que por ella pasaban infi-

'nidad de mercancias tanto del lejano oriente, como de pueblos
asentados en la cuenca mediterrdnea, e incluso dei centro y no
reste de Europa; es as{ como la meseta mesopotémica y los pue-
blos que a través de 1a historia se asentaron en ella, fueron

los inicladores del Comercio.

Principales escenarios de la Banca.

En Babilonia se utilizd por primera vez la plata como me-
dio dccambio y 3,000 afios antes de nuestra era la civilizacibn
Caldea antigua ya efectuaba el comercio Bancario, llevando a
cabo contratos de crédito, operaciones de cambio y emisién de

titulos abstractos de obligaciones, utilizando las garantias



reales en mGitiples formas.

Algunos autores opinan, que fue en la ciudad de Uruk, si-
tuada en la porcién sur de 1a meseta mesopotémica y junto al
rfo Efifrates, en donde se realizaban operaciones de Banca en
un templo que hist6éricamente se conoce como el templo rojo de
Urek, en este lugar se recibfa dinero para su guarda, se pres-

taba dinero y se realizaban otros negocios bancarios.

Los Babilonias tenian un sistema financiero bien desarro-
llado, usaban lingotes de oro y plata como signos de valor y
como medio de cambio. Este metal no estaba estampado y enton-
ces e¢ra pesado en cada operacién. Los préstamos se hacian en
mercancfas o en lingotes a muy altas tasas de interés, eran £fi
jadas por el Estado y que fluctuaban entre el 20% en préstamos

en métélico y 33% en préstamos en especie.

Los Hititas se les atribuye haber establecido los pagos
en lingores de¢ plata; actuaban como comerciantes bencavios y
practicaban sus operaciones con las caravanas, presentando a
la gruesa, anticipando créditos a largo plazo y participaban

en negocios en mobiliarios.

La India en la época de Buda, surgib un sistema de crédi-
to, en el que los comerciantes de diferentes ciudades efectua
ban el intercambio comercial, déndose entre si, documentos y

on clorta forma se dice que eran pagarés.



En la antigua China se de;arrollé un sistema de crédi-
to y de acufiacién de moneda. La primera moneda metflica se
remonta a 1a V Centuria a. c. as@, en principio la moneda
de oro era comlin y posteriormente la moneda con aliaciones de
cobre y estafio la desplazaron. Se cree que el uso del papel
moneda dibé comienzo alrededor del afio 807 a., c. cuando el
emperador Chino Hsien Tsuig ordené que toda la moneda de co-
bre fuera depositada en el gobierno y para sustituirla limi-
té "Certificados de adeudo, los cuales recibieran el nombre
de moncda voladora" el pueblo chino también contaba con méto-
dos contables; tales como el uso de letras de cambio y los bi-
lletes de estado. Con base en lo anterior se afirm6 que en

este pais es el inventario de moneda.

En Grecia los banqueros se conocfan con el nombre de tra
pezitas y eslubistas, éstos se dedicaban al cambio, a hacer
préstamos, y las tasas de interés que cobraban eran exagerada-

mente altas,

Por este motivo, los templos servian como bancos y otor-
gaban préstamos a los individuos y a los estados, a tasas de

interés mis moderadas.

Los trapezitas y eslubistas facilitaron la circulaci@n
de la moneda cn forma més libre y répldu y estimularon la expan

sién del comercio.



En el siglo V a. c. los estados griegos y las iglesias
fundaron bancos piblices con el fin de sustraerse a la pre-
siénde las fuertes tasas de interés de 1los bancos privados
religiosos y laicos. De esta forma, los bancos pﬁblicos grie
gos estaban manejados por funcionarios y tenfan la guarda de
los fondos pGblicos, el monopolio del cambio de moneda, de

los cobros pfiblicos y del pago de los gastos del estado.

Entre las progresos que se atribuy§ a los griegos en cuan
to a la técnica bancaria estén: el aceptar los depbsitos me-
diante el pago de intereses a los clientes y su utilizacidn a
su vez, en lo que ahora se conoce como "operaciones activas",
También aportaron la garantia de los préstamos sobre mercan-
cfas muy diversas y las actividades del afianzamiento. Se
afirma que los banqueros griegos fueron los que inventavon el

cheque.,

De esta forma vemos que todas estas operaciones bancarias
solo fueron posible gracias a que los griegos perfeccionaron

los métodos contables ideados por los babilonios.

Los romanos después de cinco siglos de fundada Roma, -
aprendieron de los griegos la utilizacién de la moneda, E1
desarrollo primitivo de la banca se realizé por la orden -
ecuestre, la cual la formaban ciudadanos enrolados en el ejér-
cito con caballos propios o comprados con su dinero y que for-

maron una élite que ademfs de estar en el ejército realizaba



una serie de negocios tales como: construccién de obras pf
blicas, aprovisionamiento de los ejércitos y de las faltas
y actividades creditarias. A estas formas de actuar se les
llamaba Administracién de las péblicas o de los publicanos,
adoptando una organizacién en lo que algunos creen ver el an

tecedente de las sociedades.

lL.a acufiacién de la moneda la efectuaron 5 afios antes de
la primera guerra pfinica. Roma siempre alteré su moneda dis-
minuyendo su peso o modificando su valor, lo que ocasioné que
la moneda romana estuviera siempre desacreditada. A partir
de la primera guerra pfinica, todas las monedas romanas sufri-

rfan devaluaciones.

Los primeros argentorios se instalaron en el forum, en
tiendas y fueron autorizadas por el estado para realizar cam-
bios manuales; empezarcen & desarrollar la funcién de banca en
Roma y. estaban sujetados por el prefecto de la ciudad, lo que
para algunos autores representa el antecedente de la vigilan-

cia de la banca por parte del estado.

Las principales actividades de 1los argentorios fueron -

las siguientes:

a). préctica de depbsitos a la vista,
b). cierts forma dec dcpésitos disponibles mediante documen-

tos a la orden de los propios argentorios o terceros,



La ley de las doce tallas limitaba seriamente las tasas
de interés, y as{ los préstamos no podfan redituar intereses;
los romanos inventaron una estipulacién que se 1lamd Phoenus
mediante la cual se obligaba al deudor a la rcstitucién del
capital ¢ intereses al mismo tiempo. Los banqueros de Roma
negociaban con bienes rafces, colocaban dinero y cobraban deu

das.

Las mesas Romanas.- Eran una especic de bancos pﬁblicos,
y st depreciacién proviene de las mesas alrededor de las cua-
ies trabajaba el persoral de las mismas entre sus principales
cualidades estaban la de recaudar los impuestos de las provin
cins para concentrarlas en ol tesore imperial. No 5610 efec-

tunron la recepcifn do los fondos, sino préstamos al pfiblico.

Los nogociadores.,- Eran una especie de banqueros priva-
dos semi-usureros y semi-traficantes que actuaban al mérgen
de su osfera de influencias directas, La gran parte eran ju-
déos, 1a religidn judfa practicaba el préstamo con iIntereses
entro los Judfos, pero si o1 doudor ora extranjero se sutori-

zaba.,

El pfinico bancario.- Seo ¢jemplificu lo que en afio 33
d.c. succdif en la Roma imperial durante la era de Augusto,
implicaba la teorfa de que el conocimiento de la circulacién
monetaria, las bajas tasas de interés y la elaboracién de -
precios, estimulaban los negocios y efectivamente se logré ég

to, pero temporalmente debido a que el sticesor de Augusto
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Tiberio sustentaba la teorfa opuesta, de que la economfa es
la mejor y limité severamente los gastos de los gobiernos,

restringiendo también la nueva emislén de moneda,

Todo esto caus$é una tremenda crisis econbmica que poco

a poco & fue superando hasta alcanzar plenamente la confianza.

Las rutas de China.- La ruta comercial que unia a los
dos imperios (China y Roma) se hacia por tierra, a través del
desierto y desde Antioquia hasta Ferghana y luego por la par-
te nor-occidental de China hasta un lugar llamado la Torre de
Piedra; y la otra rutas era por mar a través del estrecho de
Ornuez en el océano Indico Esta ruta di6 gran auge a los puer

tos del Golfo Arébigo y del Oasis de Palmira.

En la Edad Media la actividad bancaria hubria de adoptar
otras modalidades; fuera de Roma y en otros estados latinos,
la tradicibn técnica romana, las Instituciones comercisles y
administrativas y las costumbres romanas ejercieron una in-
fluencia decisiva en el desarvcllo dé ia civiiizacibn y en el

ordenamiento de la administracién de todo el Occidente.

El ejercicio del crédito fue realizado en esta época prin
cipalmente por los judfos, que a pesar dc las expulsiones fre
cuentes, eran todavia numerosos. Se especializaron en el prés

tamo sobre prenda, el cual practicarfan en Europa Occidental
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Los jud@os operaban principalmente en los centros urba-
nos pero en el campo, eran los monasterios los que disponian
de un capital que los convertfian en verdaderas potencias fi-
nancieras. Practicaron el préstamo agricola en beneficio de
los sefiores y de los que explotaban la tierra, utilizando -

una especie de hipoteca,

Las causas por las cuales el comercio comenz§ a florecer

cen Italia fueron las siguientes:

a). 'su antiquismo civilizado

b). 1las comunicacicnes comerciales mantenidas siempre y ase-
guradas graclias a los tratades internacionales con Bizan?
cio y con los estados musulmanes

c). las cruzadas

d). el comercio monetario

¢). el comercio mar{timo, entre otras.

Las Cruzadas contribuyeron también al renacimiento de 1la

actividad bancaria.

Los Templarics.- Constitufan una orden religiosa y mili-
" tar creadaen Jerusalen en 1128 para proteger a los perugrinos

cristianos que acudfian a esa ciudad a visitar la tumba de Cris
to., Se le llamé la orden del templo, porque su sede cstaba si

tuada en el templo de Saloménm.

En esta época se formaron también las corporaciones de
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comerciantes, cntre las cuales se contaba la de los banqueros.
El sistema bancario medieval sc desarrollé con base on los mo
delos antiguos, el trifico monetario tuvo gran auge, as{ como
la mediacibén y los grandes empiéstitos piblicos y también el

cobro de impuestos.

Los Montes eran las ssociaciones de acreedores de emprés
titos pliblicos del estado y para facilitar su mancjo eran di-

vididas en cierto nGmero de partes iguales,

En el siglo XII en Italia, la orden franciscana bajo las
ideas de San Francisco de Asis sc dedicé a combatir a las usu
reras en su propio terreno y, fundaron instituciones de prés-
tamo prendario para la gran parte de la poblacién denominada

"Montes de Picdad"

Estas instituciones trabajan sobro bases en tanto son
procesadas de caridad y con una gran inexperiencia, por lo que

tuvieron grandes problemas,

La Banca del Siglo XV al XVIII,- En esta época el desa-
rrollo de la Banca sc¢ lleva a cabo por los banqueros privados
quienes en su origen fueron comerciantes y desarrollaron su ac
tividad bancaria conjuntamente con el comercio. Intervinieron
activamente también en la polftica y fundaron verdaderas es-

tirpes familiares de banqueros.
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La Banca del Siglo XVIII al XIX.- La evolucién de las
bancas durante el siglo XVII al XIX fue acclerada, numerosas
instituciones en toda Ruropa, se dedicaron al cambio, a la

operacién masiva del depésito y préstame.

Comicnza también la omisién de papel moneda, lo cual ha-
bria de dar lugar al nacimiento de las bancas centrales con
el monopolio estatal de emisibn de moneda, asimismo, se inicié
la aparicién de algunas operaciones bancarias especializadas, -
tales como la banca comercial, la banca financiera y la hipo-

tecaria,

La prfictica Europea de emitir titulos de crédito que sus-
tituyeron a la moneda y que con el tiempo se habrfa de conocer
y transformar cn papel moneda, fue iniciada por el banco de -
Estocolmo en 1650, Es asi como se iniciaron los bancos de emi

sibn,

A partir del siglo XIX, la evolucién de las bancas en -
Europa y América es muy importante y as{ se van formando nu-
mesosos bancos en Francia, Alemenia e Inglaterra, De la mis-
ma forma, esta evolucién se ha manifestado en todo el mundo

sin excepcién alguna.

La Banca moderna en un porcentaje abrumador se maneja co-
mo sociedad, es decir, como persona jurf{dica colectiva, sin

embargo, hay pafses en donde todnvia hay banqueros personas
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f{sicas, como on Francia vy Suiza.

Actualmente, la operacién bancaria en 1a muyorsa de los

pafses del mundo, tienen caracter{sticas genéricas (tipicas).

Finalmente, podemos observar que la evolucién de la Ban-
ca ha :ido enorme y constituye un pilar en la economia de mu-

chos paf{ses.

1.2. CONCEPTO DE EXPORTACION E IMPORTACION.

Para los efectos de csta ley se considera exportacién de

bienes o servicios:

La que tenga el cardcter de definitiva en los términos
del Cbédigo Aduanero. Se entiende por oxportacibén definitiva
el envio de mercancias nacionales o nacionalizadas para uso o

consumo en el exterior,

La enajenacibén de bienes intangibles realizada por perso-

na residente en el pa{s a quien resida en el extranjero.

El uso o goce temporal, en el extranjero, de bienes intan-

gibles proporcionados por persona residente en el pais,

El aprovechamicnto en el extranjero de servicios presta-

dos por residentes en el pafs, tales como:
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Asistencia técnica, servicies técnicos relacionados
con ésta ¢ informaciones relativas a experiencias in-
dustriales, comerciales o cient{ficas.

Operaciones de maquila para exportacién.

Publicidad

Comisiones y mediaciones

Seguros, reaseguros, afianzamiento y reafianzamiento.

Operaciones de financiamiento.

La transportacién internacional de bienes prestados por

residentes del pais.

La Transportacién aérea de personas, prestada por residen

tes en el pais, en la parte del servicio que no se considera -

efectuada en 61, (1)

Se considera importacibén de bienes y servicios:

La introduccién de bicnes al pais.

La ndquisicién por personas residentes en el pais, de

bienes intangibles enajcnados por personas no residen-
tes en é1.

El uso o goce temporal, de blenes intangibles cuya en-
trega material se hubiera efectuado en el extranjero.

El aprovechamiento cn territorio nacional dec los servi-

[P,

3]

Pequeiia y Mediana Empreda. Publicacibn de fLa Subsecrela
nla de Ingresos, pdg. 106.
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vicios gravados por la ley de la materia, ya citados
anteriormente cuando se presten por no residentes en
el pais excepto tratindose de transporte internacio-
nal.

~ Cuando un bien exportado temporalmente retorne al pais
habiéndosele agregado valor en el extranjero por re-
paracibn, aditamentos o cualquier otro concepto que im
plique un valor adicioi:l se considerard importacién
de bienes o servicios y deberi pagarse el impuesto

por dicho valor. (2)

1.3. IMPORTANCIA DE LA IMPORTACION Y LA EXPORTACION:

El desarrollo econémico de Mlxico ha sido motivo de aten-
cién permanente. En todos los érdenes es eéste proceso digno
de observacibn, pero puede decirse que més intensémente afin en
cuanto se trata de comercio exterior, sobre todo si se recuer-
da que los intercambios a escala internacional no operan gene-

ralmente en favor de los pafses de menor desarrolle.

Corresponde, pues, a cada pais en lo individual, disefiar
estructurar y poner en ejecucién las polfiticas de comercio ex-
terior que mejor se adapten a sus propios objetivos de desa-

B e

2 Pequedia y Mediana Empresa. Publicaci6n de £a Subsecreta
nla de Inghesos, pag. 82.
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rrollo, Desde este punto de vista es legitimo dejar uqui
constancia de los considerables esfuerzos desplegados por

México en este sentido,

Un aspecto de los més seitlalados por su evidente signifi-
cacién en ¢l contexto de la economfa de México, al que se
orienta, para mejor cenocerlo, el esfuerzo de todos los sec-
tores, de manifiesto particularmente en los afios Gltimos es
el que se relaciona con la participacién de nuestro pais en

los mercados internacionales.

Responde esta inquietud sin duda alguna y ese esfuerzo a

una exacta visiﬁn de la perspectiva de nuestra economia.

Los resultados del empefio han sido hasta ahora muchas
veces alentadores, aln cuando en otros casos reiteren la con-
viccibn de que es necesario promover aln mis intensamente -

nuestra participacién en el intercambio con el exterior.

M8xico ha logrado en los afios recientes diversificar en
cierta medida sus mercados y acentudamente la naturaleza de
los productos que exporta, y es ésta sin duda una dec las ra-
zones que han propiciado que los avances que se observan pe-
ro resulta indispensable aprovechar cualquier adicional po-
sibilidad, abrir otros mercados y consolidar los tradiciona-
les, las perspectivas son estimulantes, uﬁn cuando supongan

ardua labor y un gran esfuerzo, pero es ineludible hacer uso
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reiterado de toda iniciativa y propiciar que surjan nuevas po
sibilidades en lo futuro, porque el intercambio comercial es
el cause més seguro, més consistente y menos gravoso en la
obtencién de los recursos que habrin de pagar las exportacio-
nes indispensables, en una economia como la nuestra que pugna

por alcanzar el desarrollo.

Las transacciones de los sectores en que se divide 1la -
economia interna se puede contabilizar en forma semejante a
las de la balanza de pagos, de tal manera que esta @iltima se
presentc como una consolidacifn espccial de las cuentas de
los sectores internos de la economfa, La posicibén de la ba-
lanza de pagos refleja desequilibrios sectoriales y estos son
en ocasiones la causa principal de los superavit o déficit de
aquella, aunque la cadena causal también puede seguir el sen-

tido contrario.

Consideremos ahora el problema de lo que significan leos
ingresos y los egresos, La balanza de pagos incluye, en pri-
mer lugar, todas las transacciones que en cierta etapa origi-
nan una liquidacién en dinero, tales como las exportaciones e
importaciones contra créditos de plazo variable. Esto se com-
prende fécilmente; la posicién financiera de un pais, como la
de una empresa, depende no sélo de sus teneicias de efectivo

sino también de lo que adeuda y de lo que otros le deben.

Ahora bien, la balanza de pagos tiene un alcance mis -
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amplio. Incluye todas las transacciones econémicas, aln -
aquellas que nunca s¢ liquiden en efectivo. A pesar de que
la mayor{a de las que se realizan entre residentes y no re-
sidentes dan origen a desembolsos de dinero, hay algunas gque
aunque importantes, no lo hacen. Dentro de esta iltima ca-
tegorfa se incluyen, por ejemplo, bienes donados de acuerdo
co;: un programa de ayuda extranjera y equipo de capital para
inversién enviado por la casa matriz a sus subsidiarias y su

cursales en el exterior.

Tales operaciones se inscriben como exportaciones o im-
portaciones con un asiento cquivalente en el rubro de ayuda
extranjera, o en el correspondiente al movimiento de capital
implicado. De manera semejante, cuando una empresa no repa-
tria todo el ingreso derivado de sus exportacionss sino que -
invierte una partc cn el pafs donde opera, habrd un asiento
en la cuenta de capital para tal inversifn que compensa en -
parte el asiento de las exportaciones. BEsto se debe a que la
balanza de pagos tiene por objeto registrar sistemAticamente
todos los flujos de recursos reales entre un pafs, es decir,
los residentes y el resto del mundo, y todos los cambios en
sus activos y pasivos internacionales que se deban a transac-

ciones cconbmicas.

Este concepto general relaciona la balanza de pagos en
forma sistemftica con la actividad econfmica interna y no di-

ficulta el anfilisis do los problemas de pagos internaciona-
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les, Por el contrario, permite que aquél se haga dentro de

un marco econémico més amplio que si la balanza de pagos se

limitara a un mero estado de ingresos y egresos monetarios,

1.4. IMPUESTO AL VALOR AGREGADO SOBRE LAS IMPORTACIONES Y
LAS EXPORTACIONES.

Entre las importaciones que no dan lugar al pago del Im-

puesto al Valor Agregado se consideran las siguientes: .

- Las que en los términos de la legislacién aduanera,
tengan el caricter de retorno de bienes exportados -
temporalmente o sean objeto de trénsito o transbordo.

- Las de equipajes, menajes de casa que se refiere la-
Ley Aduanera.

- Las importaciones de bienes cuya enajenacibn en el
pafs y la de servicios por cuya prestacién en terri-
torio nacional, no den lugar al pago del impuesto al

valor agregado o se les aplique la tasa del 0% 4 ex-
3)

cepcibén de las de los bienes muebles usados.

De acuerdo a lo que establece la Ley Aduanera, se entien-

de due:

La importacién no llega a consumarse cuando las mercan-

cfas no quedan a la libre disposicifn de los interesados.

3 Ley del Impuesto al Valor Agregado, y su Reglamenito,

Ed. Porrua, pag. 27.
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La importacibn temporal es la introduccibn de mercancfas

extranjeras a través del pafs.

El transbordo es el traslado de mercancias de un vehi-
culo de transporte a otro, o al mismo vchfculo en distinto

viaje.

El menaje de casa se considera al mobiliario usado y la
ropa de casa habitacibén, siempre que no sedan de lujo ni en

cantidades excesivas.(4)

A continuacibén se sefialarf la relacién de bienes Tangi-
bles en 1a que se indica el Régimen Fiscal aplicable en mate-

ria del Impuesto al Valor agregado a la Importdcibn.
Apartados.-

a). Bienes Tangibles por cuya importancia no se esté obligan
do al pago del impuesto al valor agregado.

b}. Productos destinados a la alimentacién afectos a ia ta-
sa del 6%

c). Bienes tangibles por cuya importacifn a 1a franjs frez-
teriza de 20 kilémetros paraiela a 1d linea divisoria
internacional del norte del pais, y la colindante con

4) ;

Pequeda .y Mediana tmpresa. Publicacién de La Sublecreta-
ala de Ingredos, pag. 83,
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la Repfiblica de Belfce Centroamérica, o en las zonas

libres de Baja California, parcial de Sonora y de Baja
California Sur, que causarén el impuesto al valor agre-
gado a la tasa del 15% en los términos del artfculo 2o.

de la Ley de 1la materia.

Momento de Causacién.- Para efectos de esta Ley se con
sidera que se realiza la importacién de bienes y servicios,

en los siguientes casos:

En el momento en que los bienes quedan a disposicibn del

importador en la aduana, recinto fiscal o fiscalizado.

En caso de importacién temporal al convertirse en defini-

tiva.

Tratfndose de los bienes intangibles adquiddos de perso-
nas residentes en el extranjero o de toda clasc de bienes so-
bre los cuales dichas personas concedan el uso o goce, en el
momento en que se aprovechen en territorio nacional; se pague
total o parcialmente la contvaprestacién; o se expida el docu

5)

mento que ampare la operacién.

51 Ley deZ Tmpuesto al Valor Agregado y su Reglamento. Ed.
Porrua, pdg. 28
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Para calcular el Impuesto al Valor Agregado, traténdose
de importacién de bienes tangibles, se considerarf ¢l valor
que se utilice para los fines del impuesto general de impor-
tacién, adicionando con el monto de este Gltimo gravamen y
de los demfs que se tengan que pagar con motive do la impor-

taciba.

En el caso de importaciones que consistan en adquisicién
de bicnes intangibles, otorgamiento del uso o goce temporal
do bienes o prestacifn de servicios, el valor sobre el que se
calcularf ol impuesto serd ¢l quo covresponderia cuando estos
actos o actividades se rcalicen en territorio nacional, segln

sea el caso.

Cuando se importen bicnes tangibles el pagoc se harf cop
juntamente con el impucsto general de importacién, el cual
serd provisional, sin que contra dicho pago se acopte acredi-
tamiento o compensacién. Este pago s¢ harf, aGn cuando no
cause el impuesto general de importacibén o éste Gltimo se di-
fiera, ante la aduana correspondiente; en la inteligencia de
nque no podri retirarse la mercancfa de la misma, si no se ha

(6)

pagado el impuesto respectivo,

e e e et

8) Ley det Impu-sto at Valor ogregado y su Reglamento. Ed.
Poraua, pdg. 28-29.
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Las omprosas que vealicen alguna de las actividades an-
tes onunciadas, calcularfin el impuesto aplicando la tasa del
04 al valor dc la enajenacién do bienos o prostacibn de sor-
vicios, cuando uno u otros se éxporten. Con oste procedimien
to se pormite efectuar el acreditamiento o a solicitar la de-
volucién dol impuesto al valor agregado que les hubloson trag
ladado sus proveedores, as{ comc el propio impuesto quec hubig
sen pagado con motivo de la importacién de bienes o servicios

necesarios para realizar la exportacién,

Acreditamiento o dovolucién de saldos a favor.- El acre
ditamiento podrf efectuarse hasta por el total del impuesto
trasiadado y ol que se haya pagado en la 1mportac§6n corres-
ponde a los bienes o sorvicios exportados en el mes o ejorci

cio de que se trate.

La devolucibén del saldo a favor podré solicitarse en el
mes o ejercicio de que so trate, siompre que la solicitud so

haga por el total de dicho saldo.

Tratfndose do exportacién de bienes tangibles, el acre-
ditamiento o la devolucibn procederf hasta que la oxportacibn

.

se haya consumado,

So entiende que la oxportacibn se¢ consuma cuando la mer-

cancia sale del territorio o aguas nacionales.
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En las domfs exportaciones, consistentes en enajenacibn
de bicnes intangibles, uso o goce temporal de los mismos y
aprovechamionto, ol acreditamiento o la devolucibn procederé
hasta que sca oxigible la contraprestacién y en proporcibn a

la misma N

1.5. EL GATT.

El GATT es un organismo internacional, mis conocido por
esta sigla que provicne de su donominacibén en inglés de Ge-
neral Agreement of Tariff and Trade, y tumbién conocido como

Convenioc General de Aranceles Aduaneros y Comercio.

Bl GATT es 'um tratado de carficter multilateral e inter-
gubernamental de comercio, persigue fundamentalmente libera-
lizar el comercio internacional de entorpecimientos y barre-

ras y darle base estable".cs)

Sin duda, ol papel del GATT es un instrumento de negocia
cibn, =1 qus 1as partes concurren para establecer con arreglo
a qué normas van a regir ol comercio de sus miembros, para lo

cual el procedimiento es la negociacibn.

7) Pequeda y Mediana Empresa. Publicacidn de fa Subsecre-
Zahla de Ingesos, pdg. 107.

80 Eyotucisn Junldica e Tnstitucional del GATT, Atberto Rio-
4eco. Revista Integracidn Latinoamenicana, pdg. 87.
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Por otra parte el GATT funciona como un organismo conci-

liador en las disputas que se presenten en materia comercial

entre sus asociados,

El GATT se apoya en ciertos principios bésicos que son:

Principio de la no diseriminacién o tratado igualitario,
segln el cual cada parte contratante debe otorgar el mis
mo tratamiento a todos los demis en los actos de comer-
cio que llevan a efecto entre ellos. Este principio cu-
bre un objetivo primordial del GATT, como es la creacibn
de relaciones comerciales equitativas y justas.
Principio de reciprocidad conforme al cual, la concesién
que una parte hace se fundamenta en la que recibe de otra
y viceversa, estimfindose ambas concesiones equivalentes.
Principio de la multilateralidad.

Principio de la veduccibn sustancial de los derechos de
aduana acepta el arancel adecuada como mecanismo de polfl
tica comercial, pero la tasa arancelaria debe sujetarse
a una reduccidn significativa y gradual, mediante la 1i-
beralizacifn paulatina arancelaria, le que sirve de fun-

damento 2 las negociaciones que multilateralmente se rea

“lizan por las partes contratantes ea el GATT. Las nego-

ciaciones se realizan en dos aspectos: la consolidacién
del arancel al nivel actualmente establecido o para de-
clarar el compromiso de no superar cierto nivel arancela

rio,
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Principio de la climinacibn de las restricciones cuan-
titativas. Ninguna parte contratante impondré -aparte
de los derechos de aduana impuestos u otra carga- prohi
biciones ni restricciones a la importacibn de un produc
to del territorio de la otra parte contratante o a la
exportacifn o a 1la venta para la exportacién de un pro-
ducto destinado al territorio de otra parte contratante,
licencias de importacibén o de exportacibén o por medio de
otras medidas. Este principio tiene tres tipos de excep
ciones:

a). Hace excepcibn en primer término a las restriccio-
nes cuantitativas destinadas a la proteccién de la
agricultura.

b). El artfculo XII sienta una de las principales excep
ciones al establecer que esti permitido el uso de
cuotas por pafses que afrontan dificultades en la -
balanza de pagos. Toda parte contratante, con el
fin de salvaguardar su posicibén financiera exterior
y el equilibrio de su balanza de pagos, podrfa redu
cir el volumen o el valor de las mercancias cuya im
portacibn autorice.

c). También hace excepcibn las disposicioncs que estén
destinadas a favorecer el desarrollo econémico.
Ayuda al estado o favorece el desarrollo econbémico.

Principio del comercio justo. Las reglas del comercio

justo estén destinadas a prevenir las "pricticas comer-

ciales desleales" de gobiernos exportadores o importado-
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res que dan ventajas de competitividad a productos de
un pags sobre los productos de otro. Las précticas des-
leales de mayor importancia se refieren a las précticas
de subsidios, dercchos de patentes, exportacién de pro-
ductos primarios citricos y entre otras las normas que
discriminan con base en la salud seguridad o ambienta-
cién.

Principio de la conciliacién en las controversias, es
también un principio bésico del GATT, puesto que yace

en uno de 1os mayores problemas del organismo, tanto -
como en otros organismos internacionales. Se trata de
que las partes cumplan razonablemente sus compromisos

en los términos del Convenio General. Las disputas -
surgen de diferentes fuente. Diferencia en la inter-
pretacibn nacional de las normas del GATT, en conse-
cuencia entre las leyes nacionales y las del GATT y ca-
sos en que los gobiernos se ven forzados por la presifn
polftica nacional a introducir polfticas comerciales que

violan las normas del GATT.

El sistema procesal del GATT sobre controversias persi-

gue resolver las cuestiones entre partes, sea para eliminar

la préctica comercial ilfcitas (en los términos del convenio

general o para eliminar el efecto perjudicial que esa préc-

tica cause.(g?

9}

EL GATT. Vicente Querol. Ed. Pac. pdg. 27-31
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La relacién de México con el GATT, tal vez es peculiar,
por que existen varias 4reas de vinculo de nuestro pafs con
el Convenio General, ya que México tiene una alta proporcién
de sus exportaciones concentradas en el principal mercado rela

cionado con el organismo, esto es en Estados Unidos.

Lo més importante es que las normas del GATT se convier-
ten con frecuencia en ley de sus partes contratantes. Esta-
dos Unidos es signatario de todos los cédigos de conducta del
GATT y se puede afirmar que por ecsta via un muy elevedo sec-
tor de lo que el GATT acuerda se aplica a nuestro pais a tra

vés de las exportaciones que hace a aquel mercado.

Asf, si un producto mexicano llega a la aduana de los
Estados Unidos, la ley que sirve de base para la valorizacién
aduanera es naturalmente. la americana, esta ley es la Ley del
GATT y, por ende, las reglas aplicadas son necesariamente las

del organismo en mencién.

Claro estf que nlngln pals ingresa al GATT sin el propé-
"sito de reestructurar su produccibn y de adoptar un modelo
congruente con las obligaciones que significa ese ingreso al
organismo, para aprovechar las oportunidades de acceso a otros
mercados que da el GATT gque ¢s uno de sus aspectos de mayor
positividad, lo que requiere de reajustes cn la competitivi-
dad, de las cmpresas cuyos productos quedarfan entre los -
afoctados por la respectiva negociacibn y que, en cuyos tér-

minos se convengan y que no puede spremiar de inmediato, de-
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beré soportar la competencia extranjera.

El pafs al ingresar al GATT deberd dinamizar el proceso
de desarrollo readecuando o creando programas que apoyen a
sus productos en cuanto a calidad, cn los servicios, en la
promocién en los precios, todo 1o que concurrirfa a elevar el
rendimiento del comercio exterior a su mfximo posible y ade-
més con medidas que superen la escasa oferta exportable que

aGn tiene nuestro pafs.

Es posible que el ingreso eventual al GATT sea una solu-
cién para los problemas que México posee, en materia econémica
y comercial, que le impiden satisfacer plenamente las necesi-

dades de bienestar social que el pais exige.

1.6, ANTECEDENTES DE LOS SERVICIOS INTERNACIONALES.

Las operaciones internacionales surgieron desde hace mu-
chos afios, debido a las necesidades de los pucblos 7 los in-

dividuos,

En efecto, la historia econ6mica del hombre lo ha condu-
cido de la autosuficiencia a la divisién de labores, de 12
blsqueda de los elementos indispensables para su subsisten-

cia a 1a adquisicién de artfculos de lujo.
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El hombre primitivo de las cavernas atendfa sus propias
necesidades pero pronto la civilizacién progresé hasta un
punto en el cual el hombre se especializé en la agricultura,
ganaderia, minerfa, etc., e intercambibé su producto exceden-

te por articulos que necesitaba.

Cuando los pueblos se convirtieron en naciones, dicho in
tercambio so incrementf ya que ninguna nacibn podfa cubrir to
das sus necesidades con sus propios recursos. Este fue el -

principio del comercio.

Aunado al comercio, los viajes de investigaciones cien-
tificas y de capacitacibn en nuevas tecnologfas as{ como el

turismo, dieron origen a las operaciones internacionales.

El industrial que exporta sus productos, el comerciante
que los importa, el sefior que tiene un familiar estudiando en
otro pals, la familia que emprende un viaje de placer a otra
nacibn, todos necesitan una operacién internacional, que les
permitda. - Recibir el pago de la mercancfa que exporta.
Ligiiidar 1a mercancia que compra, asegurfindose que cl vende-
dor efectuarf su transporte. Situar fondos para la rfipida ma
nutencién de las operacioens en otro pais. Portar documentos

que puedan hacer efectivos en cualquier lugar del mundo.

Tipos de operaciones Internacionalest

Operaciones Tradicionales.- En términos generales pode-
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mos decir que invariablemente se conviene en atender las ope-
raciones bancarias llamadas tradicionales que son las sigulen

tes:

Ordenes de pago simples.- Instruccliones por correo, te-
lex o cable, do liquidar a un beneficiario clerta cantidad,
sin mayor requisito que el de identificacibébn del mismo, o abo

nar su cuenta.

También las de pago condicionales que serf contra entrega
de alglGn documento. Los pagos contra entrega de factura, gula
de embarque, certificado de calidad, certificado de peso, de-

ben ser mancjados a través de créditos comerciales,

Cobranzas.- Titulos dec crédito, recibos, facturas, va-
les postales, cheques, etc,, enviados por un banco para que

se encurgue de las gestiones de aceptacién y/o cobro.

Créditos Comerciales.- Bs un instrumento de pago emiti-
do por un banco por cuenta de un cliente, autorizando a un -
corresponsal & liquidar cierta cantidad a un individuo o com-
pafifa contra la entrega de documentos estipulados, en el mis-

mo.

Cartas de crédito para viajero,- Documentos que un ban-
co expide a favor de una persona, autorizande a un correspon-
sal a cntregarle ofectivo hasta una cantidad y plazo determi-

nados, contra la entrega de un documento a cargo del banco -
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emisor.

diros.- Es un documento negociable emitido por un banco
a cargo de un corresponsal autorizéndolo a liquidar a un be-
neficiario cierta cantidad. En este caso el comprador envia

el documento directamente al beneficiario.

Remesas en camino.- Documentos a la vista, generalmente
cheques, vales postales, etc., enviados a un banco para su co-

bro.

Arreglos especiales.- Adem8s de las operaciones banca-
rias tradicionales, existen los llamados arreglos especiales,

dentro de los cuales los principalos son los siguientos:

Compra y venta de cheques de viajero.- Son t{tulos de
crédito emitidos por un banco a su propio cargo, aceptados
bisicamente en todo el mundo, quo ademfis de tener los requisi
toz del cheque, cuenta con dos
comprador, una de éstas sc¢ estampa al comprar el documento y

1a otra al efectuar su cobro, o bien al ondosario,

Eurocheques y Bancardchecks.- Autorizacibn de un banco
a un corresponsal, a negociar cheques personales a su cliente-
N7
la contra la presontacién de una tarjota Eurocheque o Bancard =

check, hasta por una cantidad y en una moneda determinada,
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Tarjota Avouchment.- A la presentacibn de dicha tarjeta,
un cliente pucde oxpedir cheques personalos para la compra de

cheques de viajoro, hasta por una cantidad doterminada

Cheques expedidos bajo la proteccién de otro banco.- Au
torizacién de un banco a otro para oxpoedir choques a cargo de
un corresponsal, responsabilizéndose del reembolso de dicho

documento.

1.7. CONCEPTO DE LA ORDEN DE PAGO, LA COBRANZA Y EL CREDITO
COMERCIAL ,

Orden de pago.- Es la movilizacién de fondos de una pla
za a otra mediante la cual el Ordenante pide a su Banco que
liquide a un Beneficiario cierta suma en el lugar y plaza pre

viamente pactados. (10)

Cobranza.~ Es el mandato que una persona f{sica o mo-
ral encomienda a un Banco para realizar las gestiones que se
precisan en 1a obtencifn de la aceptacibn y/o cobro de docu-
mentos qﬁe representan un compromiso adquirido previamente
por una parte deudora y que deberén ser cubjertos en una fe-

cha determinada. (11

101 Libro de Operaciones Inteanacionales. Capltulo Ordenes
de Pago. Banco de Méxdico, pdg. 1-A.

11 , )
Reglas uniformes para cobranzas. Revisi6n 1978. Publd-
cacifn No. 322 de La Cfmara de Comercdio Inteanacdona.
pdg. 2.
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Crédito Comercinl.- Bs un compromiso escrito por medio
del cuasl, un Banco se obliga a pagar a un vendedor, yz sea
directamonte o por modio de un Banco Corresponsal, por cuenta
de un comprador, determinada suma de dinero dentro de un plazo

ostipulado, contra la entrega de los documentos oxigidos.(lz)

12) Reglas y usos unifoxmes relativas a Caéditos Documenta-
nics, Revisidn 1983, Publicacifn 400 de La Cdmara de
Comencio Inteanacional, pda, 2.
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CAPITULO 2

2.1, IMPORTANCIA DEL SERVICIO DE ORDENES DE PAGO.

El surgimiento, incremento y perfeccionamiento de las
vias de comunicacién de todo género, asf{ como el surgimiento
de los servicios bancarios, nos muestran a través de la Histo
ria y muy particularmente en el Gltimo siglo, un impulso de-
finitivo al comercio, tanto nacional como internacional, as{
como al Turismo; actividades éstas, que han sido y son funda
mentales en el desarrollo, estabilidad y nivel de mejoramien
to en todos los pueblos, y uno de los servicios prestados -
por todos los Bancos es el de transferencia de fondos, el -
que con mayor claridad nos muestra este hecho. El servicio
de transferencia de fondos, es de importancia tan trascenden
tal en las relaciones y on las actividades nacionales e in-
ternacionales de todo tipo, que constituye una parte medular

altamente representativa de los servicios bancarios,

Debido a esta circunstancia, sc¢ tiene una atencibén mny
especial a la tranferencia de fondos, conocido comfinmente co
mo Orden de Pago. Por otra parte, la prestacién de un buen
servicio en este campo redunda de una manera muy clara en be
noficio del Pafs, as{ como para las diferentes empresas que

lo soliciten.
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2,1.1. Clases de Ordencs de Pago:

a).

b).

Las 6rdenes de pago pueden ser simples o condicionales.
Ordencs de pago simples.- Son las que son liquidables
al beneficiario a su sola presentacibn, identificacibn

y firma.

Ordenes de pago condicionales.- Son las que se liquidan
a los beneficiarios contra determinada documentacibn in

dicada por el ordenante,

Las érdenes de pago condicionales pueden ser revolventes

y no revolventes.

Ordenes de pago revolventes.- Son las que no obstante
haberlas liquidado vuelven a su vigencia mediante reins
talacién automfitica dentro de un plazo de vigencia es-
tablecido. La reinstalacién estf sujeta a ciertas con
diciones impuestas por el ordenante o el banco interme-

diario.

Ordenes de pago no revolventes.- Son las que se liqui-
dan en 1la fecha en que se haya autorizado contra entrega

de simple recibo, y no son susceptibles de reinstalacién.

Ordenes de pago revocables.- Son aquellas que alin cuan-
do tengan un vencimiento £ijo pueden ser canceladas sin

el previo consentimiento del beneficiario.
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Ordenes de pago irrovocables,- Son aquellas que no
pueden ser canceladas ni modificadas sin previo consen
timiento del banco intermediario y principalmente del

beneficiario,

Ordenes de pago acumulables.- Son las que sus importes
se acumulan y pueden disponerse del total de 1o acumula

do si lo desea el beneficiario.

Ordenes de pago no acumulables.- Como es obvio no se
acumulan los importes y estfn sujetas al vencimiento y

revolvencia de las mismas.

Ordenes de pago al amparo de convenios rec{procos --
(ALADI). Como resultado del estricto control de cambios
y de salida de divisas, reinante en algunos pafses su-
damericanos, nuestro pafs ha celebrado convenios de pa-
go con los siguientas paises: Colombia, Argentina, Chi
le, Perfi, Paraguay, Venezuela, Ecuador, Uruguay y Bra-
sil, al amparc dc lz ALADI (Asocizccifn Lotinoamericans

de Integracifn).

2.1,2. Ordenes de pago recibidas:

Partes que intervienen,-

~a). Cliente Ordenante,- Es la persona que solicita la trang

ferencia a determinado Banco de su plazd, proporcionan
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cl.

d).
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do los datos personales de é1 y del beneficiario al cual

desea efectuar ¢l pago.

Banco Ordenante.- Es la Institucién Bancaria que elige
el cliente ordenante para que emita la instruccibén de
pago o crédito en cuenta mediante un mensaje por telex,

swift, telegrama, telefonema o crreo.

Banco pagador o girado.- Es el Banco que recibe la ins
truccibn de pago o crédito procediendo a su liquidacién,

segln sea el caso.

Beneficiario.- Es la persona que recibe el pago por con

ducto del Banco Puagador,

2.1.3. Elementos complentarios de la Orden de Pago:

Ademfis de las partes que intervienen, existen una serie

de elementos que son indispensables checar para poder proce-

der a autorizar a pagar o acreditar una Orden de Pago y son

los siguientes:

a).

b).

El mensaje o instruccién, si os por correo, debe ser di-
rigido a nombre de una Institucién de Crédito en la que

se solicite el servicio.

Si la instruccién es por swift, telox o teléfono, siem-

pre debe tracr una contrasefia, la cual ya debe haber
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d).

e).

£).
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sido automiticamente checada en el caso de swift, veri-

ficada y autorizada, en el caso de telex o teléfono,

Si la instruccién es por correo, previamente se deben
checar las firmas autorizadas de acuerdo a los Correspon

sales en el extranjero.

Importe y tipo de moneda como por ejemplo Dls. UsCy.,

francos, libras liras, marcos etc.

Tipo de Fondos.- Por lo que respecta a las operaciones
procedentes de lcs Estados Unidos, es conveniente acla-
rar que en ese pais se manejan des tipos de fondos: FE

DERAL FUNDS y AVAILABLE FUNDS o SAME DAY FUNDS.

En el primer caso se trata de fondos disponibles en -
efectivo de inmediato respaldados por ¢l Federal Reser;
ve Bank do los Bstades Unldos, y on ¢l scgunde cass son
disponibles de inmediato y también pueden ser pagados -
mediante cheque a través del Clearing House Funds --

(C.H.P.).

Fecha valor.- Bs la fecha en la cual el Banco ordenan-
te estf acreditando nuestra cuenta, © cuﬁndo debemos
debitar su cuenta, sogln sca el caso, en! recmbolso de

su instruccién de pago.



38.

Recepcién de las 6rdenes de pago.- Las érdones de pa-
go para ser liquidadas en ofectivo en el Area Metropolitana
y Zonas aledafias, son controladas en espera de que los bene-
ficiarlios se presenten a cobrarlas a la Institucién de Cré-

-dito correspondiente.

Ordenes de pago para acreditar en cuenta.- Se aplica
el importe de las 6rdenes en las cuentas de cheques respec
tivas previa autorizacibn por escrito de los beneficiarjios,
particularmente cuando requiera de comprobante la operacién,
esto se lleva a cabo a trafes de las terminales de telepro-
ceso de cheques, envifndose a las sucursales los avisos de

crédito correspondientes.

Ordenes de pago para liquider en efectivo o acreditar
en cuenta en el interior del pais, se retrasmiten mediante
mensaje cifrado y contrasciiado a los centros internaciona-
les o sucursales por telex, teléfono, telégrafo o radic, de
acuerdo con la jurisdiccién en que radican 1los beneficia-

‘rios oide acuerdo con las instrucciones especfficas do.los

corresponsales.

Las Ordenes de pago en efectivo a beneficiarios se -
efectuarén invariablemente modiante cheque que firmarén en
el anverso y reverso los beneficiarios, los cuales serén

identificados a satisfaccién plena del Banco pagador.
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Datos necesarios para establecer una orden de pago:

Si son para pago en efectivo:

" 1.- Ordenante
2.~ Clave
3.- Importe
4.- Nombre del beneficiario
5.- Domicilio y teléfono

6.- Instrucciones especiales.

Si son para crédito en cuenta:

1.- Ordenante

2.~ Clave de moneda

3.~ Importe

4.~ Nombre del beneficiario

S.- Nimero de cuenta

6.- Nombre de la sucursal que maneja su cuenta

7.- Instrucciones especiales.

2.1.4. Orden de pago enviadas:

Bsta consiste en la orden a mandato que un Banco da,
por cuenta de un cliente dcnominado'ordenunte, a un Banco
en el extranjerc 1lamado Banco Corresponsal Pagador o gira-

do, debe pagar o acreditar una suma de dinero a una persona
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nombrada beneficiario, previa identificacibn, en la fecha,

lugar y plaza pactados.
Partes que intervienen.

Ordenante.- Es la persona que solicita se efectué un

pago de dinero a un beneficiario en fecha determinada.

Banco odenante o girador.- Es el Banco que emite las
instrucciones de pago, en nuestro caso obviamente, 14 Banca

Nacionalizada.

Banco pagador o girado también llamado Bance Correspén-
sal, - Es el Banco que recibe las instruccivnes y liquida
o acredita la cuenta del beneficiario, por el importe de la

orden de pago, scgln sca el caso.

Beneficiario.- Es la persona en el extranjero que re-

cibe el pago o es acreditada su cuenta.

2.1.5. Elcmentos complementarios:

Ademfis de las partes que intervienen, existen una serie
de elementos indispensables en la correcta elaboracién do

una orden de pago y que son los siguientes:

- La plaza donde se expide y la fecha, para futuras
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referencias en caso de aclaraciones, tanto con el or
denante como con los bancos corresponsales,

- Importe en aspecie de moneda y tipo de fondos. En
Estados Unidos se manejan Federal Funds, Available
Funds, Same day Funds, en ¢l primer caso, son fondos
en efectivo de inmediata respaldados por el Federal
Reserve Bank de los Estados Unidos, en los otros dos
casos sc trata de fondos pagaderos de inmediato me-
diante cheque o crédito en cuenta como anteriormente
lo mencionamos.

- Fecha valor.- Es la fecha a partir de la cual el -
banco girado o corresponsal debe pagar o acreditar la
cuenta del beneficiario, en nuestro caso generalmente
enviamos las operaciones valor 72 horas hébiles a
partir de la fecha de expedicibén de la Orden de Pago.
Asimismo, la fecha valor también indica cufindo el Ban-
co girado cargarf la cuenta, sin embargo, en el caso
de reembolso v{a terceros bancos, indica al banco gi-
rade o corresponsal la fecha en que deberd liquidar
al beneficiario, y es la misma fecha en que su cuenta
ser§ acreditada por el banco reembolsador. Igualmen-
te cuando el rcembolso es acreditado a la cuenta del
corresponsal, indica la fecha en que nosotros acre-

ditamos la operacifn,

La fecha valor deberf citarse en 1a solicitud de orden

de pago, deberé mencionar el df{a, el mes y el afioc en que de-
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berf ejecutarse, pues es un requisito indispensable.

Todas las 6rdenes de pago que sean para crédito en cuen
ta en nuestras Agencias, el California Commerce Bank Los
Angeles, y las que sean por instrucciones de Central de Cam-
bios. Todas las brdenes de pago reembolsables vfa convenio,
ya que el Banco de México carga la cuenta con fecha valor

df{a de la operacibn,

Reembolso,- Es la notificacibn o instrucciones al ban-
co corresponsal de la forma en que obtendr& o recuperarf los
fondos que ha liquidado por nuestra cuenta, mediante la ano-
tacibn de alguna de las siguientes leyendas, seg(n correspon

da.

Cancelaciones y/o aclaraciones.- A peticién del orde-

nante se podrfin cancelar las érdenes de pago.

La cancelacibén se solicitaré al banco girado por el cen
ducto que el cliente indique, (correo, swift, telex, cable
o carta nocturna), siendo por su cuenta los gastos en que

se incurra en el trémite.

2.2, IMPORTANCIA DE LA COBRANZA.

Las cobranzas tienen su origen en las importaciones y/o
exportaciones concertadas a través de los representantes de

firmas extranjcras en México, o bien directamente entre com-
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pradores y vondores y se liquidan mediante 1a aceptacién
y/o cobro de documentos por conducto de Instituciones Banca

rias,

Debido al rfipido crecimiento del comercio exterior de
nuestro pafs, se incrementd la demanda del servicio de co-
branza, En la actualidad se han creado unidades organiza-
‘tivas cspecializadas ublcades en lugares de desarrolle que
nos permite participar y penetrar mfs en el mercado de las
transacciones internacionales, mediante la prestacibn efi-

clente del servicio.

2,2.1. Clases de Cobranzas:

En cuanto ol tipo de documontacifn puedon ser.- Sim-

ples y documentarias.

Simples.- Son letras de cambio, pagarbs, cheques y do-
ducmentos similares que no lleven ningln otro tipo de dqcu-

mentos y que se utilicon como modio do pago.

Documentarias.- Son los mismos documentos pero ndomﬁs
llevan anexos otros para su aceptacibén o pago, tales como:

factura, p6liza de seguro, conocimiento de embarque, etc.

En cuanto a su movilizacién pueden ser.- Recibidas,

enviadas e internas,
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En cuanto a sy disponibilidad pueden ser.- A la vista

y & plazo.

Motivos por los quo no se aceptan los siguientos documentos

para uha coebranza, -

a). Billetes

b). Postal Money Order

c). Bono Serie "E" deo 1a Tesororln de E.U.A.

d). Documentos con valor menor & 50,00 délares U.S. o su

equivalente en otras monedas.

Billetes.- rosulta demasiado riesgozo, ya que se pue-

den extraviar.

Postul Monoy Order.- Las oficinas do correos de los
E.U,A, Gnicamente los aceptan cuando se les envian como re-

mesas en camino,

Bono Scrie "B" de la Tesorer{a de E.U.A.- No sc acep-
tan por no ser neogociables fuera de los Estados Unidos de
Norteamérica y el propiectario debe efectuar el cobro direc-

tamente mediante la requisicién de una forma especial,

Documentos con valor menor de 50.00 délares U.S. o su
equivalonto en otras monedas.- En este caso puede ser in-
costeable, ya que la tarifa m@nima que se aplicarfa es ele-

vada en relacibén al importe que se tramita y por otra parte,
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también so debe considerar las comisiones y gastos que co-

bran los correspensales cn el oxtranjoro,

2.2.2, Cobranzas recibidas y enviadas:

La cobranza deborf ser presentada al girado en la misma
forma on que se haya recibido del importador o exportador,
oxcepto en los casos en que proceda que el banco encargado
del cobro anexe los timbres fiscales que sean necesarios, -
los que serfin por cucnta del importador o exportador salvo

instrucciones en contrario.

Los bancos remitentes, asf como los bancos encargados
del cobro no ticnen obligacién de examinar la cobranza, ni
los documentos que en su caso lleve, ni son vesponsables -~
respecto a la autenticidad, forma y/o regularidad: de los mis

mos.

El documento objeto de la cobranza debe contener la di-
reccibn completa del girado o del domicilio al cual el banco
encargado del cobro debe hacerle la presentacién. Si la di-
reccién esth incompleta o incorrecta, el banco encargado del
cobro deberf hacer la presentacién para su pago sin demora

alguna.

En el caso de Cobranza pagaderas a término distinto de

la del banco encargado del cobro deberf, en los casos en que
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se requiera aceptacifn, presentarlo sin demora nlguna para
ello, presenténdolo posteriormente para su pago, 4 més tar-

dar en la fecha del vencimiento respectivo.

En ol caso de Cobranzas que cstipulen sor pagaderas en
la moneda del pafs donde se deba efectuar su pago (moneda
local), el banco cncargado del cobro entregarﬁ las Cobranzas
a los girados respectivos, Gnicamente contra pago en moneda
local que pueda utilizarse de inmediato, de acuerdo con las

instrucciones contenidas en la Carta Remesa correspondiente.

Con respecto a una cobranza que estipule ser pagadera en
una moneda distinta a 1a del pafs donde debe verificarse el
pago, el banco encargade del cobro sélo la entregar§ al gira-
do contra pago en la correspondiente monoda extranjera sue
pueda ser reembolsads inmediatamente de acuerdo con las ins-

trucciones contenidas en la Carta Remesa correspondiente.

Con relacidén & las cobranzas enviadas, se podrén aceptar
pagos parciales, en las condiciones y limitaciones que en su
caso estén previstas por las leyes vigentes cen el lugar de pa
go, en lo concerniente & pagos parciales. Las cobranzas sc
entregarn al girado Gnicamente hasta que se haya recibido -

en su totalidad el importe de las mismas.

Por 1o que respecta a la cobranza recibida, solamente

se podrén aceptar pagos parciales si as{ lo autoriza especi-
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ficamente 1a carta remesa respectiva; pero salvo instruccio
nes en contrario, el banco encargado del cobro Gnicamente
entregard los documentos al girado hasta después de haber

obtenido la totalidad de su imﬁarte.

En todos aquellos casos en que se puedan éceptar pagos
parciales ya sea por autorizacibén especifica o de acuerdo
con 1o estipulado, tales pagos parciales serdn recibidos y

manejados de conformidad con lo dispuesto.

El banco encargado del cobro sflo es responsable de -
verificar que la aceptacifn aparentemente esté completa y
correcta, no siéndolo por la autenticidad de las firmas res
pectivas, ni por la comprobacién de que quienes firmen por

el girado estén legalmente facultados para ello.

El beneficiario puede designar un representante para ac-
tuar en caso de necesidad, cuando no se logre obtener la acep
tacién y/o el pago, la carta remesa deberd con todz clavidsd
y prccisidén indicar las facultades del designado ya sca que
s¢ designe un caso de necesidad o no, a falta de instruccio-
nes precisas en este sentido, el banco encargado del cobro no
esté obiigado a tomar accién alguna con respecto a las mer-

cancias amparadas por la remesa documentaria.
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2.2.3. Partes que interviocnen en su Cobranzsd:

’

Cedente.- Es la persona fisica o moral vendedora o ex-

portadora.

Banco Remitente o Cedente.- Es la institucién bancaria
que recibe del vendedor los documentos comprobatorios de la
exportacién y que deberf enviar a otro banco en el pafs im-

portador para su cobro.

Girado.- Es la persona fisica o moral compradora o im-

portadora.

Banco cobrador o cedido.- Es la institucién bancaria -
del pafs importador que recibe la documeritacibén del banco re-

mitente o cedente para tramitar su cobro.

Los documentos que se reciben para aceptacién o cobro estfin

sujetos a:

a). Que cumplan los requisitos de literalidad que mara la
ley.

b). Que estén ondosados al Banco valor al cobro, cuando -
sean tftulos de crédito.

c). Que exista continuidad en los endosos cuando los haya.

d). Los documentos pagaderos en Bstados Unidos, deberén es-
tar cndosados por el beneficiario, exactamente con el

mismo nombre que figuran cn el texto del libramionto,
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51 los documentos llevan anexos, se revisarf que el nb
mero y clase de éstos, estén de acuerdo con lo especi-
ficado en la carta remesa.

Cuando los anexos sean representativos de mercancias,

las letras de cambio respcctivas deberfn contener una de
las clfusulas documentos contra aceptacién, documentos
contra pago; en defecto de &stas, la carta de instruccio-

nes debe precisar la forma de entrega de los documentos.

2.2.4.  Beneficios que se obtiene al efectuar las cobranzas:

a).

b).

c).

d).

e).

El cedente o exportador de un producto o servicio no ne
cesita trasladarse al lugar de residencia del comprador
para lograr la aceptacibén y/o cobro de los documentos,
ahorréndose con ello tiempo y gastos.

El cobro de los documentos en la moneda estipulada en
los mismos, 1o que cevita posibles pérdidas de dincro por
las constantes fluctuaciones de los tipo de cambio.

Las gestiones de cobro y/o aceptacifn las realiza un or-
ganismo especializado, lo que permite obtener resultados
mhs favorables.

Las Instituciones Bancarias se responsabilizan por-el -

cumplimiento de las instrucciones de los cedentes.

Las redes de sucursales y corresponsales con que cuentan

los Bancos, permiten llevar a cabo en forma mfs répida y
eficiente las gestiones de cobro, précticamente sobre

cualquier plaza del puis o del extranjero.

v L et i g o e g e

o
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Por otro lado, en relacién con los Bancos tenemos que.-

a). Los Bancos establecen contacto con personas £$sicas (<]

morales que al quedar satisfechas de los servicios que
" se ofrecen, se convierten en clientes en poteiicia.

b). Un cliente satisfecho de los servicios se convierte en
transmisor, lo que se traduce en pubiiqidad y buena -
imfgen para la Banca.

c). Incremonto de los recursos asf como del margen de in-
versibn, pues al cobrarse los documentos, sus importes
1{quidos se acreditan en cuentas de cheques, ahorros, o
bien se reembolsan mediante giros, independientente de
las comisiones que se aplican por el servicio proporcio
nado.

d). Las cobranzas permiten apreciar la situacién econbmica

de los girados y sus métodos de pago.

2.3, TMPORTANCTA DRI, CREDITO COMERCYAL,

Bl crédito comercial tiene como objeto el facilitar el
comercio exterior e interno de un pais por que al estar la
qperacién respaldada por el compromiso de pago de un (unos)
bancos, el vendedor tendré la confianza suficiente para embar

car las mercancfas antes de recibir el dinero.

As{ mismo, el comprador tendrf la seguridad de quo al -
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vendedor se le pagarf una vez que hdya cumplido con todos los

requisitos estipulados en el crédito comercial,

2.3.1. caracteristicas de los Créditos Comercidles:

Créditos revocables.- Los créditos comerciales que con-
tengan la mencibn de ser "revocables’, pueden ser cancelados Yy
modificados durante su vigencia, sin que sea precisc recabar

la conformidad de todas las partes que intervienen en &1.

Créditos irrevocables.- Los créditos irrevocables que
contengan la mencién de ser "Irrevocables”, no pueden ser can
celados o modificados durante su vigencia, a menos que estén
de acuerdo con ellos todas las partes que intervienen en la

Operacibn, principalmente el Beneficiario.

Créditos Notificados.- Son aquellos créditos en los que
el Banco Emisor instruyc al Baiico Corresponsal exclusivamente
a notificar el crédito al beneficiario, sin adquirir compro-

miso de pago ante €1,

Créditos Confirmados,- Son aqucllos créditos en los que
el Bance Emisor instruye al Banco Corresponsal a notificar el
crédito al beneficiario agregando su confirmacién, con lo cual
sc compromete ante cl beneficiario a pagar el importe del -

crédito. dentro de los términos y condiciones del mismo.
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Créditos de aceptacién o a plazo.- Son aquellos en los
que el beacficiario presenta los documentos, junto con un gi-

ro o letra de cambio por el importe de los documentos.

El giro o letra es expedido por el beneficiario, a fa-
vor de 61 mismo, a cargo del Banco Negociador/Pagador, del
Banco Emisor o del comprador, segfin el caso, a X dfas vista
o fecha de embarque. El giro o letra de cambio es aceptado
por el girado a la presentacién de 1los documentos de embar-
que cn orden y pagado & su vencimiento a través del Banco

Negociador/Pagador.,

Créditos de pago diferido o a plazo.- Son aquellos cré-
ditos pagaderos a X dfas vista o fecha de embarque. En es-
tos créditos el beneficiario no expide ninguna letra de cam-
bio o giro, sino que a cambio de los documentos de embarque
en orden recibe del Banco Negociador/Pagador un recibo por -
dicha documentacién. El beneficiario recibird el pago de -

los documentos una vez que transcurra el plazo fijado.

El hecho de que el beneficiario reciba del Banco Nego-
ciador/Pagador un recibo en vez de obtener la aceptacién de
un giro o una letra de cambio lo imposibilita para hacerse de
fondos ya que tiene que esperar que venza el plazo fijado, y
en cambio con un giro o letra de cambio aceptada por un Ban-
c¢o, si puede solicitar el descuonto de la misma eon cualquier
Banco, obteniendo de esa manera los fondos antes de su venci

miento,
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Créditos Revolventes.- Son aquellos que no bostante ha-
berse utilizado, vuclven a tener vigencia al suceder determi-

nados acontecimientos.

Para que un crédito pueda considerarse"Revolvente", es

necesario que el Crédito indique que es "Revolvente".

As{ mismo el Crédito debcré estipular las bases para con-
siderar la revolvencia como por ejemplo: Revolvente mensual-

mente, quincenalmente, etc.

En esta clase de revolvencia, es necesario indicar si la

revolvencia ser4 o no acumulable.

Si el plazo determinado para considerar la revolvencia
es corto y la vigencia del crédito es grande, representa un
riesgo mayor, ya que al comprador se le podrfan acumular va-
rios pagos, adeudando al Banco de esa manera, un importe bas-

tante mayor al importe original del crédito.

Revolvente, sujeto a que el Banco Negociador reciba =1
aviso de reintalacién.- Esta clase de revolvencia no es de
riesgo para el Banco Emisor y aunque el aviso de reinstala-
cifn al Banco corresponsal, se harf hasta recibir el pago -

por parte del comprador,

Revolvente autométicamente.- 0 sea, que basta el sim-
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ple hecho de que el beneficiario haya dispuesto del importe
del crédito para que quede reinstalado automfticamente dicho
importe., En eostos créditos es necesario indicar una canti-
dad mﬁxima hasta la cual puede llegar el total de las revol-

vencias,

Esta clase de revolvencias representa un riesgo mayor,
ya que podrfan acumulfirsele al cliente varios pagos, adeudan
do al Banco de esa mancra, un importe bastante mayor al im-

porte original del crédito.

Créditos Transferibles.- Son aquellos en los que el be
neficiario tiene la facultad de ceder sus derechos a un se-

gundo beneficiario.

Para que un crédito pueda considerarse "Transferible".

es necesario que el texto del crédito lo estipule.

El objeto de que un crédito sea de caricter "transferible",
es el de permitir que el primer Beneficiario, quicn general-
mente es un intermediario entre un comprador y uno o varios
vendedores, esté facultado para nombrar a la persona que em-
barcarf la mercancifa y que tendré derecho a cobrarla al ampa
ro del crédito obteniendo dicho intermediario upa ganancia
por su intervencién en la operacibn de compra-venta, Para
que un crédito transferible pueda transferirse a varios se-
gundos beneficiarios es indispensable que en el crédito es-

tén permitidos los cmbarques parciales.
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El importe del crédito puede transferirse a varios se-
gundos beneficiarios con tal que el importe total de la trans
ferencias no sobrepase el importe del crédito, pero éstos sg
gundos beneficiarios no pueden a su vez transferir nuovamente

su parte,

Para que el Banco avisador esté en posibilidad de trans-
ferir o efectuar una transferencia, es necesario que el pri-
meyx beneficiario se dirija por escrito al-Banco, solicitando
que se transfiera el crédito a uno o varios segundos benefi-
ciarios, En su solicitud de transferencia, el primer benefi-
ciario puede ordenar que se transfiera exactamente en los tég
minos originales o bien que, cinco de los término; sean modi-

ficados como sigue:

1). Que se reduzca el importe del crédito.

2). Que se reduzca la vigencia del crédito.

3). Que se reduzca el plazo de embarque.

4}, Que se reduzca el precio unitario de la mercancia.

§). Que aparezca su propio nombre como Ordenante del Crédito.

créditos con cllusulas especiales,-

Cléusula Roja.- Es aquella por medio de la cual el expor
tador es autorizado a cobrar una cantidad como anticipo con-
tra entrcga de simple recibo y compromiso de entregar docu-

mentos una vez que efectfa el embarque.
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Clfusula Verde.- Es una variacién de 1la clfusula roja,
la cual permite al exportador cobrar anticipos contra 1a pre
sentacién de recibos de depésitos que acrediten el almacena-

miento de las mercancias.

2.3.2. Causas por las que se solicita un Crédito Comercial:

A medida de que el tiempo transcurre aunadoe con el cre-
cimiento del comercio y el desarrollo de las empresas, se ha-
ce necesario y de gran importancia en la actualidad en tomar
en cuenta al crédito comercial en todas las operaciones que
la empresa realice, relacionadas con el ex}ranjero ya sea -
tanto para la importacién como la exportacibn.

De manera que es muy importante que una empresa establez
ca un crédito comercial en 1la adquisicién de mercancfas del
extranjero, éstas pueden ser maquinaria y equipo, insumos,
equipo de transporte, materias primas, etc., dependiendo de
la actividad que tenga la empresa, ahora bien, con el estable
cimiento del crédito comercial se est4 asegurando primeramen
te el pago al proveedor del extranjero, y como compradores
estamos asegurando que nuestra empresa reciba la mercancfa -
oportunamente y se pueda seguir trabajando normalmente, sin
tener que estar en espera de la mercancia por la desconfianza
que pudiera tener el proveedor del extranjero por no confiar
en que recibirf su pago de la mercancia que esté embarcando,
y esto repercutirfa en nuestra produccién y demorar;n los -

compromisos de entrega con nuestros clientes aqui en México,
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o en el extranjero, ya que nosotros como importadores podemos
importar mercancias del extranjero para después poder expor-
tarla y asg obtener utilidades mfs atractivas, que si nos de-
dicdramos exclusivamente a vender a clientes de México, por
otro lado se fomentarfa ol empleo, scriumos sujetos de crédi-
to para poder promover y competir a un nivel internacional -
con productos fabricades cn México, traerfamos divisas al -
pafs que en estos momentos le hacen mucha falta por el pago
de la deuda externa tan grande que se ticne y que solamento -
trabajando todas las empresas a su méxima capacidad se solven
tarfa dicha deuds, bucno osto muy subjetivo pero considero -

que es de importancia.

En el caso de que la empresa se dedicara a la transfor-
macién se detendrf{a y no tendrfamos nuestro producto hasta su
presentacién final, shora bien por otro lado la repercucifn
financiera serfa rotunda y que perderfamos en tiempo, tenién-
dose que pagar mis sueldos y salarios, disminuirfan las ven-
tas, como consecuencia se tondrfan menos utilidades y tal vez

hasta pérdida,

Asf en un panorama general podemos observar las conse-
cuencias que se tendr{an si no establecemos un crédito comer

cial, en nuestras operacioncs de importacién,

En caso contrario si se establece un crédito comercial

en la adquisicién de mercancfas, los transtornos y ropercu-
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ciones financicras cn la empresa sorfan menos, pucsto que di-
cha adquisicibn en ol extranjero la tendremos segura, dando
como consecuencia que nuestra planta tenga materias primas

disponibles, dando como resultado una produccibén constante.

Por otro lado, si se va a realizar una exportacién hacia
el extranjero, ahora nosotros somos los vendedores quienes -
produciremos para vender por tanto seremos los que vamos a -
desembolsar dinero antes que el importador del extranjoro y
como va en juego o sca sc arriecsga nuestro capital, es necesa
rio asegurarlo al méximo ya que puede ser una pequefia o gran
parte de lo invertido, por tanto el crédito comercial es el
instrumento que sirve como garantfa para la compra y venta de

mercancfas relacionadas con el extranjero.

En la actualidad con tantas variaciones con el control
cambiario y con las nucvas disposiciones de Banco de México,
en donde estipula de quo todas las entradas y salidas de di-
visas deberfn ser a través dec un crédito comercial, (si es
que se quiere hacer la operacién con tipo controlado) pues
ésto adquiridé mfs importancia ya que anterlormente no era -
tan usual dicho crédito comercial pero hoy en dfa os una ne-
cesidad indispensable para hacor cualquier compra o venta en

el extranjero.

Entonces, del establecimionto de un crédito comercial pa

ra ¢l exportador, primoro se estf asegurando el pago deo la
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morcanci{a quo sc embarque, esperando el pago por dichas mer-

cancfas, on consecuencia al estimular més el aparato produc-

tivo y canalizéindolo 2 la oxportacién se estar abricndo pa-

so hacia los mercados internacionales.

2.3.3. Quicnes Intervienen en un Crédito Comercial:

1).

2).

3.

4).

Cliente solicitante, también conocido como ordenante, -
comprador, importador.- Bs la persona fi{sica o moral -
que acude 8 un Banco perae solicitar el establecimiento
de un Crédito Comerciel. El cliente solicitante requi-
sita y firma un solicitud de crédito comercial, en 1a
que se obliga a pagar el importc de la operacién tan -
pronto como se le avise que el pago al vendedor ha sido
efectuaco,

El Banco Emisor, también conocido como Banco Ordenante, -
Es el que emite el Crédito Comercial y se compromete an-
te el beneficiario, ya sca directamente o por conducto
de un Banco Corresponsal, a pagar determinada suma de -
dinero, dentro de¢ un plazo estipulado, coniia 1a cntre-
ga de los documontos solicitades en el Crédite,

El Banco Corresponsal, tambifn conocido como Banco Avi-
sador o Banco Confirmente, segfin el caso.- Es aquel

quo notifica el crédito al beneficiario, agregando o no
su confirmacibn, soglin el caso y que generolmonto se lo-
caliza en la plaza del boneficiariv,

Banco Negociador, o Banco Pagador.- Is un crédito con-
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6).

7).

8).
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firmado el Banco negociador/pagador, es el mismo Banco
que avisé el crédito comercial al beneficiario pero en

un crédito notificado el Banco que negocfa/paga los do-
cumentos, puede ser un Banco diferente al Banco que avi-
sé el crédito.

Beneficiario.- También conocido como Vendedor, Exporta-
dor.- Es la persona fisica o moral que tiene derecho a
cobrar el importe de un crédito comercial mediante la pre
sentacibén de los documentos en €1 requeridos.

Banco reembolsante {(no siempre interviene).- Es el que
se encérga de reembolsar al Banco Negociador/pagador el
importe de los pagos hechos al beneficiario. El1 Banco
reembolsante interviene cuando el Banco Emisor lo autori
2a expresamente para atender las solicitudes de recador-
so que recibe el Banco Negociador/Pagador.

Segundo Beneficiario o Asignatario (no siempre intervie-
ne).- Es la persona fisica o moral a quien se transfieren
los derechos del primer beneficiario de un crédito comer-
cial, la transferencia la ejecuta el Rance Avisader per
instrucciones del primer beneficiario, siempre y cuando
el crédito comercial contenga la mencién de ser "Transfe-
rible".

Aval (no siempre interviene).- Es la persona que se com-
promete mancomunadamente con el cliente solicitante on -
los términos y condiciones de la solicitud de crédito co-

mercial,
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2.3.4, Términos de Venta Internacionales:

Los términos de venta son también conocidos como cotiza-

cibn de venta.

Sirven para definir las obligaciones del vendedor y del
comprador, y su propfsito es establecer una serie de reglas
internacionales para la interpretacién de los principales tér-

minos usados en los contratos del Comercio Internacional,

2.3.5. Caracterfsticas de los Términos de Venta:

F.A.S. Proviene de las iniciales de '"Free Alongside Ship"

(libre a un costado del barco).

Este es un término de orfﬁen en el cual ¢l vendedor pone

la mercancia a un costado del barco.

Los gastos de flete del puerto de embarque al puerto de

destino serén por cuenta del comprador.

El seguro de la mercancia desde la bodega del vendedor a

la bodega del comprador se encarga de tomarlo el comprador.

Los gastos de estiba al barco son a cargo del comprador,
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F.0.B. Provene de las iniciales de "Free on Board" (libre a

bordo).

Este término es de origen en el que el vendedor pone 1a
mercancia a bordo del barco en el puerto sefialado como lugar

de embarque.

Los gastos de flete del puerto de embarque al puerto de
destino serfn por cuenta del comprador por lo tanto el conoci-

miento de embarque mostrari 'Flete por Cobrar®.

El seguro de la mercancia desde la bodega del vendedor a

la bodega del comprador se encarga de tomarlo el comprador.
Los gastos de estiba al barco son a cargo del vendedor.

AGn cuando el término "F.0.B.", Libre a Bordo, traducirio
literalmente corresponderfa a embarques maritimos, también
se usa para embaraues aéreos y terrestres, pues al asgregar el
nombre de 1a ciudad o punto de embarque, se determina hasta

donde cesa la responsabilidad del vendedor.

C & F Proviene de las iniciales de "Cost and Freight"

(costo y flete).

Este es un término de destino en el que el vendedor pone

la mercancia a bordo del medio de transporte, en ¢l puerto o
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punto sefialado como lugar de embarque.

El vendedor paga a la compaﬂ@a transportadora los gastos
de flete, por lo tanto, el conocimiento de embarques mostraré

"“"Flete pagado',

El comprador toma una péliza de seguro, siendo el costo

de la prima a su cargo,

C.I.F, Proviene de las iniciales de "Cost ‘Insurance and

Freight" (costo, seguro y flete).

Este es un término de destino en el que el vendedor pone
1a mercancfa a bordo del medio de transporte en el puerto o

punto sefialado comc lugar de embarques,

El vendedor paga a la compaﬁia transportadora los gastos
de flete, por lo tanto, ¢l conocimiento de embargques mostrard

"Flete Pagado,™.

El vendedor toma una p6liza de seguro, siendo a su cargo

el costo de la prima,
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2.3.6. Documentos de embarque que normalmente se solicitan

en los Créditos Comerciales:

Factura Comercial.- Es el documento que expide el vende
dor a nombre del comprador en el que se detallan o describen

las mercancias,

Conocimiento de embarque.- Es el documento que expide
una compafifa transportadora como evidencia de que recibié

las mercancias para su movilizacién a un punto determinado.
Clases de Conocimiento de Embarque.-

1). Conocimiento de Embarque Maritimo.- Son expedidos en -
varios originales, generalmente tres. Como la mercan-
cfa puede retirarse con cualquiera de los ofiginales,
en los créditos comerciales siempre se solicita la pre- .
sentacién del juego completo, es decir, todos los ejem-

plares expedidos en original.

Estos conocimientos de cmbarque pueden ser expedidos

bajo las siguientes circunstancias,-

a). Cuando la mercancia se encuentra a bordo del barco
y en las bodegas (bajo cubierta). En nuestros cré
ditos siempre solicitaremos conocimientos de embar
que a bordo "on board", ya que es el que presenta

mayores garantfas.
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3).
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b). Cuando la marcanc@a se encuentra sobre la cubierta
del barco, Los conocimientos de embarque sobre cu-
bierta "on deck" no debemos solicitarlos en nues-
tros créditos comerciales ya que la mercanc{a que
viaja sobre la cubierta va expuesta a las incle-
mencias del tiempo y ndemés existe el riesgo de que
se cviga al mar.

c). Cuando la mercancia se encuentra sobre el muelle,
Los conocimientos de embarque recibidos para embar
que '"received for shipment', no conviene solicitar-
los pues no representan ninguna garantfa ya que no
existe la certeza de que las mercancias vayan a ser
puestas posteriormente a bordo de algin barco, y - -
ademds, no se tiene la seguridad de que haya disponi

ble un barco en una fecha préxima.

Si se establece un Crédito Comercial en estas circunstan-
cias es conveniente autorizar a pagar los gastos de estiba
y acarreo al barco en exceso dol valor del crédito a fin
de obtener un conocimiento de embarque “a borde”,
Conocimiento de embarque de ferrocarril.- Son cxpedidos
en un solo original., No se solicitan "a bordo" ya que

las mercancfas son recibidas en las bodegas y es cuando se
expide el conocimiento de embnrgue.

Talén de Camibn.- Son expedidos en un solo original, no

se solicitan "a bordo", ya que las mercancfas son recibi-
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das on las bodegas y os cuando se expide el conocimiento
de embarque,

4), Guia A@rea.- Son cxpedidos en un solo original. No se
solicitan "a bordo", ya que las mercanc(ns son recibidas
por las compafifas que se encargarén de su traslado y es
cuando se expide conocimiento de cmbarque,

5). Lo expiden las oficinas postales cuando las mercanc$us
han de remitirse por correoc., Este servicio es usado ge-
neralmente cuando se trata de mercancfas de escaso peso
o volumen. En los Créditos Comerciales siempre se sali-
citaré que los conocimientos de embarque sean "limpios“
(clean), o sea que no contengan ninguna clfusula que va-
ya en detrimento del estado aparente de la mercancia,
por ejemplo que existan sacos rotos, cajas desclavadas,

pacas humedecidas, etc.

Segln los requerimientos del Ordenante se solicitarén més
documentos como pueden ser los Certificados de Origen,
Sanitario, Calidad, Peso, Fitosanitario, Fumigacién etc.
Asi como comprohantes que sc deriven dé¢ lus mercancias

embarcadas, .

2.3.7. Ventajas y DesVentaias'dellos Créditos Comercidles:

Ventaja para el comprador.- No tendré que efectuar de-
sembolsc anticipado al vendedor para fin de que el vendedor

le embarque la mercancia, ya que el crédito comercial respal-
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dado por la respetabilidad de los Bancos, representa una Ga-
runtia de pago para el vendedor, como para embarcar una mer-

cancfa por la que afin no recibe el dinero.

Tendré la scguridad de que el pago al beneficiario se
hard contra los correspondientes documentos de embarque (ni-
camente 5i estd en debido orden, y si son entregados al Ban-
co Negociador dentro de la vigencia y plazo estipulados en el

Crédito Comercial.

El importe del pago hecho al beneficiario le es financiado
por el Banco cmisor, ya que hasta que el Banco emisor le entre

ga los documentos de cmbarque efectfin el desembolso.

El problema para la obtencién de divisas queda franquea-

do,

Ventajas para el vendedor.- Tendré la confianza y segu-*
ridad de que le serf pagado el importe de la mercancfa embar
cada, al momento en que presente al Banco negociador/pagador
los documentos de embarque en debido orden y dentro de la vi-

gencia y plazo estipulados en el Crédito Comercial,

En el Crédito Comercial de aceptacifn, tendrd la seguri-
dad de que obtendré un documento aceptado por un Banco respe-
table teniendo: garantizado as{ el pago a su vencimiento.

As{ mismo si lo desea podr4 hacerse de fondos anticipadamente
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si presenta el documento para su descuento en un Banco.

Desventajas para el comprador.- Un Crédito Comercial no

garantiza la moralidad y buena fe del vendedor.

8i el comprador no tiene referencias comerciales del ven
dedor, tales como: honorabilidad, solvencia, seriedad, etc.,
.estd corriendo el riesgo de que la firma vendedora sea de sol
vencia dudosa y que ésta lc embarque mercancfa diferente y dc
calidad inferior a la contratada, y sin embargo, por presen-
tar su documentacién en debido orden, obtenga del Banco nego-

ciador el pago correspondiente,

Desventajas para el vendedor.- Si 21 vendedor no tiene
refercncias comerciales del comprador, tales como: solvencia,
capacidad econémica, seriedad, honorabilidad etc.; estd co--
rriendo el riesgo de que la compafifa compradora no sea del to
do solyente y aproveche cualquier irregularidad en los docu-
mentos de embarque para rehusar el pago, 20n cuando la mercan
cfa si corresponda a la pectada, y la irregularidad encentra-
da no le afecte aduanal ni fiscalmente, quedando de esta ma-
nera el vendedor a merced del comprador por falta de cumpli-

miento en alguno de los requisitos en el Crédito Comercial.
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CRPITULO 3
3.1. CONTROL CAMBIARIO SOBRE LAS EXPORTACIONES:

Con el establecimiento del Control de Cambios en nuestro
pafs, a partir del lo. de septiembre de 1982, surgieron nuevos
procedimientos operativos, controles y requisitos para la com-
pra-venta de divisas, mismos que afectaron la mec4nica opera-

tiva tanto de los usuarios como de la Banca.

El Banco de México autorizd a las diferentes Institucio-
nes de Crédito, para que designaran a sus Sucursales que creye
ran mds convenientes para ofrecer los servicios del mercado

controlado de sus divisas.

A rafz de 1a nacionalizacién de la Banca, se decretd el -
Control de Cambios, en el cual se establecié que todas las per
sonas fisicas y morales que efectfien exportaciones deberén com
prometerse a entregar las divisas al tipo de cambio controlado.
A partir del 20 de diciembre dc 1982, aparece el Compromiso de
Ventas de Divisas (C.V.D.) de cardcter Gnico y éste s mantig
ne hasta el 28 de febrero de 1984, cuando Banco de México modi

fica su decreto apareciendo el C.V.D. miltiple.
3.1.1, Compromiso de Venta de Divisas (C.V.D.}:

Propdsito del C.V.D. mGltiple.- Dar flexibilidad a las
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reglas de Control de Cambios, para que los exportadores puedan

Tealizar uno o varios embarques al amparo de un mismo C.V.D.

Caracteristicas del C.V.D.- Una vez registrado el C.V.D.
por una Institucifn de Crédito el exportador cuenta con 90 dfas

naturales para realizar la primera exportacién.

El exportador podrd efectuar exportaciones hasta con dos

tipos de divisas distintos.

Una vez realizado el primer embarque, el exportador cuen-
ta con 30 dfas naturales para seguir exportando al amparo del

mismo C.V.D.
Los plazos para cumplir con los C.V.D. son:

- Del 20 de diciembre, 1982, al 2 de febrero, 1984, 30
dfas naturales y 60 de gracia con castige en el tipo
de cambio.

- Del 3 de febrero, 1984, al 28 de febrero, 1984, 60 -
dfas naturales y 30 de gracia con castigo en el tipo
de cambio.

- Del 1lo. de marzo, 1984, al 18 de noviembre, 1984, 75
dias naturales y 45 de gracia con castigo en el tipo
de cambio.

- Del 19 de noviembre, 1984, a la fecha, 90 dias natura

les y 30 de gracia con castigo en el tipo de cambio.
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Los castigos al tipo de cambio son:

- Del 20 de diciembre, 1982 al 5 de diciembre, 1984,
0.05 ctvs. por cada dia de retraso.

-~ Del 6 de diciembre, 1984 al 5 de marzo, 1985, 0.07
ctvs. por cada dfa de retraso.

- Del 6 de marzo, 1985 a la fecha, 0.09 ctvs., por ca-

da de retraso.

S8i el exportador no cumple con la entrega de divisas -
dentro de su plazo de gracias, sc le pagard al tipo de cambio

del dia en que vencié su plazo ordinario.

Registro del C.V.D.- El C.V.D. cuenta con tres hojas.-

A, By C.
Tanto A.-

- Fecha de registro

- Aduana de salida

- Nlmero de folio

- Consta de 1 hoja A, 1 o mfs hojas B y C.

- Datos de la Sucursal y direccién.

- Datos del exportador (nombre, registros, direccién Yy
cédigo postal). ’

- Datos de la liquidacién en blanco

- Firma del éxportador o su representante legal

- Sello con fechador y dos firmas autorizadas,
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Tanto B.-
Datos de la sucursal,-

- Nombre y registros del exportador

- Nfimero de folio (igual al tanto A)

- N@mero de hojas "B" el cual debe coincidir con lo
asentado en el tanto "A"

- Sello con fechador y dos firmas autorizadas,
Tanto C.-
Datos de la sucursal.-

- Nombre y registro del exportador.

- Nfmero de folio (igual al tanto A y B)

- Nmero de hoja C, el cual debe coincidir con el asen-
tado en el tanto A.

- Firma del exportador o su representante legal (en este

tanto el Banco no firma ni sella).

Anticipos.~ Cuando el exportador recibe divisas como an-
ticipo de futuras exportaciones, las compraremos al tipo de
cambio controlado del dfa, y una vez que nos indique a que -

C.V.D. se van a aplicar lo anotaremos en el tanto C.
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Modificaciones.- Estas se pueden solicitar en los si-

guientes casos:

1.- Pérdida de la mercancia (robo, siniestro, etc.)

2.- Imposibilidad del cobro (deterioro de la mercancia, quie-
bra del cliente extranjero, etc.)

3.- Retorno de la mercancia (ya sca parcial o total por no
reunir los requisitos del importador).

4.- Incidencia levantada por la Aduana (facturacién mayor o
menor al precio real), (en todos los casos, deberi exis-

tir oficios de las dependencias gubernamentales).

Deducciones.- El exportador podré disponer hasta del

100% del valor de su C.V.D., como sigue:

- Para pago de impo}taciones 100%

- Para pago a entidades Financieras del exterior 100%
incluyendo principal e intereses.

- Para pago a proveedores 100%.

- Para pago de gastos asociados a la exportacibn.- 7%
y 04 ain presgntar documentacibén comprobatoria.

- De 124 y 15% presentando documentacién comprobatoria.

Para pago do Gastos Asociados a la Importacibn.-4% y 5%

sin prosentar documentacidn comprobatoria.

Documontacién deo lns Aduanas (Pedimento de Exportacién).-
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Una vez transcurridos los 30 d{as a partir del primer
embarque, la Aduana remitirf a la Institucién de Crédito que

registré el C.V.D. la siguiente documontncién:

~ C.V.D. en sus tres tantos (en el tanto B, ya vondrdn
los sellos, firmas y nlmero de Pedimento de Exporta-
cién por parte del Vista Aduanal).

- Pedimentos de Exportacién

- Deberd indicar la focha de salida de la mercancfa
(fecha del sello del Vista Aduanal)

- Nfmero de Pedimento que dobe coincidir con el de la
hoja (8)

- Valor Comercial = a columna 6

- Valor Factura = a columna 7

Facturas.-

Una vez verificada la documuntacién, s¢ suma el 1’.’!10{'.(”"_-:-\:-'-}-":
la columna 7 y se efectfian las rebajas correspondientes del
tanto C, para 1legar al velor ncto & vonder vequisitando lus

renglones de datos de la liquidacién.

Una vez obtenido este valor, se contabilizaré por el va-

lor total del C.V.D. en espera de las divisas.

De los originales recibidos de la Aduanas, se saca una
fotocopia de toda la documentacién y se envia el original a

Control de Cambios para registro.
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Comprobante de Venta de Divisas,-

Es el fnico documento con que cuenta el exportador para

demostrar que ya ingresé las divisas al pa$s.

Requisitado.-

- Fecha de salida de la mercancia.

Nombre o razén social de la empresa

Registros (Federal de causantes y Nal. de importaciﬁn
¥y exportacién).

Concepto.

NQmero de C.V.D., antecediendo el nﬁmero.de cuenta
ﬁnica de la Sucursal que registr§ el C.V.D.

Nﬁmero de permiso de exportacién {si lo requiere)
Fraccién arancelaria

Tipo de divisa

Importe de la Venta

Tipo de Cambio al que se le esté pagando
Equivalente ¢n moneda nacional

Fecha de la operacién

Observaciones

Sello con fechador y dos firmas autorizadas.

Incumplimiento del C.V.D.- De los exportadores que no

ingresan sus divisas al vencimiento del plazo de gracia,

Control de Cambios les envia una carta donde se le concede
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un plazo de 30 dias para entregarlas.

Control de Cambios elabora reporte BMCC-028 a Banco de
México en forma mensual en el cual le informa de todos los

exportadores incumplides.

De los que regularizan su situaciﬁn, Control de Cambios
elabora reporte BMCC-040 informéndole al Banco de México que

ya cumplieron coin el compromniso de la venta de divisas.

3.1.2. Los DIMEX:

El dfa 6 de junio de 1985 Banco de México decreta sl
"Derecho a la Importacién de Mercancias para exportscién, con
€1 las personas f{sicas o morales residentes cn el pais que
realicen exportaciones de mercancias comprendidas em el merca-
do controlado de divises vy que tongan una integracida aacional
de cuando menos el 30% del valor libre a bordo podrén:

Importar cualquier mercancia, excepto las comprendidas en
la tarifa de Impuestos General de Importacién listadas en el
citado Decreto, por una cantidad equivalente al 30% del valor
libre a bordo de sus exportaciones, libre de Permisos o auto-
rizaciones de cualquier dependencia del Ejecutivo Federal, -
siempre y cuando se utilicen en la operaciﬁn de la empresa o
la de sus proveedores habituales y no se destinen a su comer-

cializacién dentro del pais.
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Obtener la dovolucién de los impuestos de importacién co

rrespondientes a los insumos que se incorporen a las mercan--

cfas, que exporten, incluyendo el de las mermas y despordicios

que se generen con motivo del aprovechamiento de tales insumos.

La SECOFI podré autorizar porcentajes mayores al citado

anteriormente cuando el exportador demuestre que utiliza insu-

mos importados en proporcién mayor.

Para efectos del decreto, se crean los "Certificados de

Derecho a la Importacibén para la exportacibn™ (DIMEX).

Procedimientos para el trémite de los DIMEX.

a).

Deberfn recibir méximo 24 hrs. despuéc del vencimiento -
del exportador Carta Solicitud de 12 expedicién de los

DIMEX, la cual deberd estar suyscrita por el titular o su
representante legal, verificando la sucursal el conoci-

miento de firma.

Original del tanto "A" del Compromiso de Venta de Divi-
sas y copia del tanto "B'" y "C" para poder establecer el
vencimiento e importe del mismo para checar que la venta
se efectud dentro del plazo de 90 dfas o en su defecto

checar si se le ha ya castigado el tipo de cambio.

Copia del comprobante de venta de divisas relacionado con

el C.V.D. respectivo.
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En su caso, dictamen expedido por la SECOII autorizando

un porcentaje mayor al 304 para obtencién de DIMEX.

Control de Cambios darf su autorizacién con la prosontn-'

ciébn de:

- Original do la Carta Solicitud

- Original del C.V.D. tantos A.B.C.

- Copia del comprobante de venta de divisas

La sucursal dcberf abrir un expediente con la copia en
espera de que Control de Cambios les cnvie los certifica-

dos, asf{ como los originales de los CUDDS.

Control de Cambios en caso de encontrar correcta la docu-
mentacién, les enviarf los DIMEX correspondientes. Kl
Departamento deberf anotar, invariablemente, el monto y
la fecha en que se entreguen el o los DIMEX correspon-
dientes, asf{ como la leyende este C.V.D, no puede utili-
zarse para la obtencién de DIMEX hasta por X cantidad,

en el orlginal del C.V.D. respectivo; una vez realizadas
las anotaciones, procederfin al envio a la sucursal de la
documentacién original y a la ontrega de los DIMEX por ca
da DIMEX el clicente deberf cubrir un importe de - - -
$ 100.00 M.N.

3.1.3. Gastos Asociados a la Exportacibn:

Se consideran Gastos Asociados a la Exportacién, todos
aquellos que de manera directa o indirecta, se relacionan con

una Exportacién.

SV ——
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Este sorvicio cmpez6 a funcionar el 20 de onero de 1983,
y a la fecha ha habido algunas modificacionos, mismas que po-
demos encontrar en el Diario Oficial del 20 de noviombre do -
1984,

Los Gastos Asociados a la Exportacién se clasifican en:

Directos e Indirectos.-

Gastos Asoclados Dircctos a la Exportacibn son los siguiocn

tes:

1.- Fletes, acarreos y gastos por demora; incluyéndosy fle-
tes que se paguen en territorio Mexicano, siempre y cuan-
do correspondan a tarifas establecidas internacionalmente
para el transporte de mercancfas del paf{s hacla el extran-

jero.
2.- Honorarios a Agentes Aduanales Extranjeros,
3.- Maniobras de carga descarga y estiba.

4.- Reempaqus y vecmbalaje

5.-. Documentacién requerida

6.- Montaje de la mercancia

7.- Reparacién e inspeccibn del producto y de incidentales.
8.- Servicios de inspeccién y comisiones a Agencias Inspecto-

ras y de vigilancia de normas.
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11,

12.-

13.-

14,-

15.-

16, -

17.-
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Dercchos e Impuestos Aduanales,

Almacenaje

Renta de oquipo de transporte

Arrendamiento de contenedores

Comisiones mercantiles y corretajes

Primas de seguros cuando el contrato se haya celebrado

de conformidad con 1a Ley General de Instituciones de

Seguros
Primas de Fianzas

Alquiler de gr@as o equipo especial requerido para el

movimiento de la mercanc{a

Derecho de cruce de frontera o paso de puente

Gastos Asociados Indirectos a la Exportacibn.-

1.~
2.-

Publicidad

Participacibn en ferias, exhibiciones, misiones y briga-
das comerciales, muestras y otros eventos promocionales
Costos derivados de procedimientos jurfdicos relaciona-
dos con la exportacibn

Participacibn on licitaciones comerciales

Participacién en congresos, seminarios y eventos relacig

nados con la promocién de productos de exportacibn.
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11.-

12.-

13.-

14.-
15.~
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Viajes de promocién relacionados con la venta de produc-
tos de cxportacién

Representantes en el exterior

Gastos necesarios para el’ funcionamiento de oficinas de
ventas

Funcionamiento de bodegas cn el exterior, cuando no sean
de tipo directo. 4
Capacitacibn asociada a proyectos de exportacién
Honorarios por asesorfa de expertos o consultores relacio-
nados con estudios dec produccidn o comercializacién para
exportaciones

Derechos por registro de marcas, patentes, etiquetas, pro
ceso de fabricacibn, disefio y pruebas de laboratorio.
Actividades relacionadas con el fomento de exportaciones
realizadas por Empresas de comercio exterior. (consorcios,
comercializadoras y otras que efectlen operaciones de co-
mercializacién conjunta), registrada en el Instituto Mexi
cano de Comercio Exterior

Retorno al pais de mercancias previamente exportadas
Reparacifn dc maquinaria en el extranjero que se emplee
en la fabricacién o clabora:ibn de mercanci{as exportadas.
Para la autorizacién de este tipo de gastos, serf necesa
rio presentar un dictamen original autorizado por el Ias

tituto Mexicano de Comercio Exterior.
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Porcentajes autorizados.-

- Hasta el 7% o 9% sin documentacién comprobatoria
- Hasta el 12% o 15% (incluyendo el 5% de comisiones)
-~ con documentacién comprobatoria .

- Mas del 12% o 15% presentando dictémen del IMCE.

Porcentajes autorizados y documentacién requerida en caso de

gastos asociados a la exportacibn.-

Deduccibén.- Cuando se solicite.-

- Hasta el 7% en exportaciones realizadas a norteamérica
Estades Unidos, Canadé y Alaska.

- Hasta el 9% en exportaciones realizadas al resto del

mundo

Documentacibn requerida serf.-
- Carta solicitud
- Copia del C.V.D. (Hojas A, B y C.)

- Copia del Pedimento de Exportacién

Cuando se solicite.-

- Hasta el 12% en exportaciunes realizadas a norteamé
rica

- Hasta el 15% en exportaciones rcalizadas al resto
del mundo

- Incluyendo 5% de comisiones
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Documentacién requerida serd.-

- Carta solicitud

- Copia del C.V.D. (hojas A, By C}.

- Copia del Pedimento de Exportacibn

- Copia de los comprobantes de gastos

- Copia de la factura comercial

Cuando se solicite,-

-~ Més del 12% en exportaciones realizadas a norteamérica
- Mis del 15§ en exportaciones realizadas al resto del

mundo ¥y 5% de comisiones o mis.

Documentacibn requerida serf.-

- Carta solicitud

- Copia del C.V.D. (hojas A, By C)

- Copia del Pedimento de Exportacibn

- Dictamen original del Instituto Mexicano de Comercio’

Exterior
Venta.- Cuando se solicite venta, ademis de los docu-
mentos requeridos cn cada uno de los porcentajes autorizados,
se solicitari el original del Comprobante de Venta de Divi-
sas, para rebajar la disponibilidad del mismo.

3.2, CONTROL CAMBIARIO SOBRE LAS IMPORTACIONES:

El propésito es apoyar a la planta productiva del pafs,
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especialmente a la pequefia y mediana industria.
Contribuir a la reducci@n del proceso inflacionario

Se autorlzé la venta o deduccifn de divisas al tipo de
cambio Controlado para el pago, fuera del puis, de mercancias
que se ingresen a partir del 30 de abril de 1984, requerirén

0 no permiso previo de importacién.

Todo importador que pretenda comprar y deducir divisas
para sus importaciones y Gastos Asociados, deberfn obligarse
ante la Banca mediante el registro de un comprobante de Uso
o devolucién de Divisas (C.U.D,D.,) a demostrarle la ﬁplics-
cibn de las mismas a los conceptos citados, o a devolverlas
al mismo tipo que las compré, para esto tendri un plazo de -

180 dias naturales a partir de la fecha de venta o deduccibn.

El compromisc de uso 2 devolucibn de divisas (CUDD)}, -
pudrd cubrir una o varias ventas y/o deducciones de divisas
al amparo de uno o varios permisos de importacién o factu--
ras, seglin corresponda y el plazo de cumplimiento corre a par
fir de la primera venta o deducci@n efectuada, siempre y cuan

do las ventas posteriores sean para el mismo proveedor.

La importacién de mercanc{as permitidas podré llevarse

a cabo conforme a las siguientes modalidades:
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- Importacibn definitiva al pafs, incluyendo la que

realice a las zonas libres.

- Importacién temporal de insumos y empaques para la
elaboracién o transformacién de productos terminados
destinados a la exportacibn, siempre y cuando se ad-

quiera la propiedad de los bienes a importar.

Cuando se trate de importaciones que no requieran de per
mise previo, se podrén vender divisas al tipo de cambio con-
trolado para su pago, aln de la forma anticipada; sblo se ne-
cesitari el registro del CUDD., respective y la carta del -

cliente con instrucciones precisas.

Tratfndose de importaciones que requieran el permiso pre
vio de SECOFI, en dicho permiso podr4d figurar cualquiera de

las siguiente leyendas,-
- Importacibn a ser pagada con financiamiento dcl Txle-

rior a4 largo plazo y/o con divisas generadas por ex-

portaciones.

Mercancias pagadas (no tiene derecho a divisas).
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Sin leyenda, tiene dorecho a divisas controladas si

fueron expedidas con posterijoridad al 27 de enero de 1984,

En caso de importaciones con financiamiento a corto pla
z0, solo se podrdn vender divisas después de haber tramscu-
rrido por lo menos 90 dias naturales contados a partir de la
fecha de embarque. También se podr§ adquirir hasta el 10%
dé su valor en form> anticipada y el 90% a 3 meses como nini
mo que se empezar a contar a partir de la fecha en que la -

mercancia haya sido embarcada.

Se podri adquirir hasta el 100% de las divisas sin haber
transcurrido los 3 meses o en forma anticipada, siempre y cuan
do presenten comprobantes de Venta de Divisas de los cuales -

se tomar4 disponibilidad del producto de sus exportaciones.

Tratdndose de importaciones con financiamiento a largo -
plazo, el plazo promedic no podré ser menor de 12 meses y la
venta de divisas para anticipos puede ser hasta el 20% del va
lor de la importacién. Se empezaré a contar a partir de la

fecha er que la mercancia haya sido embarcada.

Se podri adquirir hasta el 100% de las divisas sin haber
transcurrido los 12 meses o en forma anticipada, siempre y -
cuando presenten comprobantes de Venta de Divisas de los cua-

les se tomaré disponibilidad del producto de sus exportaciones.
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La venta de divisas para pago de interéses por concep-
to de importaciones financiadas, se¢ hard dentro de los si-

guientes 1{mites.

- En cr§ditos de entidades financieras extranjeras, hasta
la tasa de interfs que sefiala la constancia actualizada

de la S.H.C.P.

- Siendo créditos por proveedores extranjeros la tasa que in
diquen en su comunicado sin exceder la tasa de depésito a
3 meses en la divisa de que se trate, cotizada por Bancos

de primera,

- 8i el crédito es a favor de instituciones Mexicanas de cré

dito, se tomaré la tasa que indique el contrato respectivo.

- Bl importador financiade debe obligarse con el banco a ven
der, al tipo controlado, las divisas que reciba en reembol

so de impuestos sobre intereses pagados al extranjero.

En todos cstos casos, para que proceda la venta de divi-
sas, al tipo controlado, se requerir la copia del permiso -
previo y la carta de instrucciones del cliente, el C.U.D.D.,

asi‘como el pedido u orden de compra.
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3.2.1. Perniso de Importacifn:

Es un documento oficial que expide SECOFI, con el cual
el importador podri internar al pa{s las mercanc;as descri-

tas en el mismo.

Con el original se tramitaré ante la aduana respectiva
la internacién de las mercancias; con la copia fiel, tramita
vé ante la institucifn de crédito la venta de las divisas pa

ra el pago de la mercancia referida.
Contenido. -

Nﬁmero.- Generalmente se encuentra en la parte superior
derecha y aparece punteado por medidas de seguridad, con es-
te documento SECOFI, identifica las caracteristicas de la au-
torizacién, siendo u;iliZAdo §ste mismo por la :duana, Banco

de Méxicu y la Institucibén de crédito tramitadora.

Fecha de Expedici§n.- Normalmente se encuentra abajo
del nfimero de permiso, en base a éste y al importe M.N.

se calcula ol monto de divisas autorizado.
Régimen de Importacibém.- Definitiva o temporal.
Nombre,- Beneficiario de los derechos que otorga el per

miso tanto para la importacién, como para la obtencién de -

las divisas del mercado controlado.
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No son aceptadas solicitudes de venta a beneficiarios
diferentes & el autorizado afin siends del mismo grupo, ya

que son instransferibles.
R.F.C.- E1 nlmero con el cual se identifica el cliente,

Valor,- Este en M.N., se toma para conocer le disponi-
bilidad de divisas, la cual se obtendri dividiendo la M.N.,
entre el tipo de cambio controlado de venta del dfa de la ex

pedicién del permiso.

Descripcién de la Mercancfa.- Las que permitir§ la -

aduana que sean internadas al pafs.

Observaciones,- Este espacio contiene la leyenda en la
cual la institucibn de crédito se basaré para realizar la -

venta.
Nota.- Se pueden vender las divisas sin permiso previo
dec importacibn, siempre y cuando la fraccién arancelaria de

que se trate esté exenta de dicho requisito.

Aduana.- Lugar por donde deberd internarse la mercan-

cia.

Pafs,- Indica la procedencia de la mercancia
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Vigencia.- Perfodo en que la mercancfa puede internar-
se al pafs. Normalmente la aduana concede la prérroga auto-
mltica de 30 dfas, si la mercancfa viene por v{a marftima y

7 dias si es cualquier otro medio.

Permisos extendidos por cémarus o asociaciones de in-

dustria y comercio,

- Se podrﬁn aceptar permisos de importacifn expedidos por
cémaras o asociaciones de industria y comercio, con base
a permisos de autorizacién global de 1la Secretarfa de Co-
mercio y Fomento Industrial,

- Invariablemente las copias fieles que deban ser presenta-
da a la institucién de crédito deberdn ostentar el sello

de la SECOFI o de la Chmara o Asociacién de que se trate.
- Modificaciones. -

De Leyenda.- Es necesario presentar el original para -
ser integrado por el expediente y anexarlo a la copia fic
del permiso, ya que el saldo de éste se llevard on dicha mo-

dificacién.

Al importe.- Es suficiente la copia al carbén o copia
fotostdtica, ya que el original seré utilizado por la aduana
para calcular la nueva disponibilidad del permiso; se haréd

restando al nucvo importe el anterior, la M.N., el resultado
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se dividir§ entre el tipo de cambio controlado de venta de
la divisa que sc¢ desce, a la fecha de expcdicién de dicha

modificacién el importe que resulte de 1a divisa, se sumaré
al saldo del permiso, dando uéi el importe total autorizado

por SECOFI,
Contenido del Formato del Pedimento de Importacién.-
Encabezados.

- C, Jefe de la Aduana.- En este espacio dcbcré asen-
tarse el nombre de la aduana por la que se importarén

las mercancfas.
- Clave.- Para uso exclusivo de la aduana.
- Seccibn.,- Para uso exclusivo de la aduana.

- Agente Aduanal.- Se cruzaré el parbtesis, si el res-

ponsable del pedimento es un agente aduanal,

- Clave.- Se asentari la clave del agente aduanal, de

acuerdo al catdlogo establecido.

- Representante Legal o Particular.- Se cruzarf el pa-
réntesis para indicar por medio de quién se llevard la

operacibn.

- Sector Pblico.- Se cruzarf el parfntesis si la ope-

racién la realiza una empresa del sector pfiblico.
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Medio de Transporte.- Se anotaré el medio de transpor-

te utilizado, tales como: avién, barco, camién, etc.

Bandera de Transporte.- Se asentard la nacionalidad -

del medio de transporte utilizade,

Pafs de origen.- Se anotarf el nombre del pafs que pro

dujo las mercancfas,
Clave.- Para uso exclusive de la aduana.

Pais de Procedencia.- Se asentarf el nombre del pafs

que da las mercancias.
Clave.- Para uso exclusivo de la aduana.

Tipo de Cambio.- En este espacio debeté declararse la
moneda y el tipo de cambio oficial, vigente en la fecha de

entrada de las mercancias.

Valor factura moneda extranjera.- Deberd asentarse en
el tipo de moneda especificada en el punto anterior, el va-
lor de la o las facturas que amparen las mercancias sefialadas

en el pedimento.,

Fecha.- Se asentarf la fecha de entrada de las mercan-
cfas al pafs, tal como se define en el artfculo 38 de la ley

aduanera,
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Nfmero de facturas.- Se anotarf el total de facturas

que amparen la mercancia sefialada en el pedimento.

Importador.- Se llenar§ con el nombre, de quien desea

efectuar la importacibn.

Domicilio.,- Se anotaré el domicilio oficial del impor-

tador,

R.N.I.E.- Se asentari el nlimero nacional de importado-
res y exportadores, asignados por la unidad de informacidn

y estadistica de la direccién general de aduanas,

R.F.C.- Se 1lenari el rc,istro federal de contribuyen-

tes del importador.

Intermediario.~ Deberf asentarse el nombre de quien
actia. como intermediario entre el importador y proveedor -

extranjero.

Nivel Comercial.- Se asentarf 1la actividad habitual
que desarrolla el importador cruzando el cuadro correspon-

diente.

P.- Si es persona fisica que no se dedica a activida-
des de comercializacibn, transformacién o elaboracién de

bienes.
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F.- 5i se dedica a transformar, elaborar procesar, o

dar presentacién final a algdn bien.

c.- S5i se dedica a actividades derivadas de la précti-

ca de actos de comercio sin ser fabricantes de los mismos.

0.~ Si su actividad no corresponde a alguna de las an-

teriores, en cuyo caso deberd especificarse.
Valor de las mercancias.-

Comercial.- Se asentaré el correspondiente a cada clase
ampare la factura el cual serviré para el descargo del permi-

so correspondiente.

Normal.- Se nsentaré el que corresponderé a las mercan-
cfas en la fecha de su llegada al territorio Nacional, como
consecuencia de una venta efectuada en condiciones de libre
competencia entre un comprador y un vendedor independiente .

uno del otro,

Oficial.- Se asentari el que de acuerdo a la tarifa ge

neral de importacién resulte.

Tasa Ad Valorem.- Se asentaré la que conforme a la ta-
rifa del impuesto general de importacién corresponde a la

fraccién arancelaria.
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Impuesto General de Importacién y otros,- Se asentaré
a nivel fraccién el resultado de multiplicar la tasa ad va-
lorem por la cantidad que resulte m4s alta al comparar el -
valor normal con el oficial, as{ como el resultado de multi-
plicar el 2% por el valor més alto entre el normal y el pre

‘cio oficial.

3.2.2. Transferencia de Tecnologia Uso y explotacién de Pa

tentes y marcas:

En la década de los 70's el Gobierno Federal, convenci-
do.de que la tecnologfa se constituiria en una de las formas
més consistentes de control y de dependencia internacional y
que su constante evolucibn determinarfa en gran medida, el
grado de desarrollo de las naciones del orbe; decide por tal
motive, pronunciarse afectivamente ante el fenbmeno de la -
Transferencia de Tecnologia promulgando en diciembre de 1972
la ley sobre el Registro de la Transferencia de Tecnologia y
el uso y explotacién de patentes y marcas, persiguiendo como
objetivos bésicos: la erradicacién de précticas restrictivas
en las negociaciones y disminuir sensiblemente la salida --

irracional de las divisas del pafis.

En 1982, una vez superada la etapa regulatoria a este
respecto, sc realizaron modificaciones importantes, en la
Ley de la materia, buscando fundamentalmente hacer trascen
der los beneficios de la Tecnologia hacia los usuarios de

1a misma,
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De esta mancra, sc promulga la Ley sobre el Control y
Registro de la Transferencia de Tecnologfa y el Uso y Explo-
tacién de Patentes y Marcas, la cual centra su atencifn en
la fijacién de pol{ticas conforme a las cuales deba aamitir-
se la Transferencia de Tecnologfa, establcciendo los mecanis
mos adecuados para la correcta evaluacifn de los contratos o
convenios, y promoviendo el desarrollo tecnolégico nacional
a través de politica industrial, coordinados con una racio-

nal politica de Transferencia de Tecnologia.

En este sentido, se promulga durante 1984, la Ley para
Coordinar .y Promover el Desarrollo Cientifico y Tecnolégico
en nuestro paﬁs, cuya orientaciﬁn bisica se centra principal-

mente en los siguientes objetivos.

Contribuir en la esfera de su competencia a fortalecer

la infraestructura tecnolégica del sector productivo.

Propiciar .una adecuada seleccibn, adaptacién, asimila-

cibn e innovacién de las tecnologfas importadas,

De esta forma la Direccibn General de Transferencia de
Tecnclogfa, baséndose en lo antes mencionado, y en los crite-
rios y lineamientos expuestos en el Plan Nacional de Desarro
11o, delimitados en el Programa Nacional de besarrollo Tec-
nolbgico y Cient{fi.o, se¢ establece en un instrumento del Es
tado con el propfsito de alcanzar la autodeterminacién en la

identificacibn, seleccién y adaptacién de las opciones tecno
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légicas mfs adecuadas para el desarrollo de la planta produc

tiva nacional,

Por otra parte, recomendamos que la transferencia de -
Tecnologiu, considerada en su sentido més amplio, debe permi-
tir tanto ¢l acceso inmediato a los medios de produccién més
avanzados, como el dominio sobre los mismos: es decir, un -
control efectivo de la tecnologia adquirida. Esto sélo se
alcanza cunndoylas técnicas y la informacibén se transfiere -
cabalmente al interior de la empresa, proceso considerado co-
mo asimilacién tecnolégica en el cual la Direccibn General
de Transferencia de Tecnolopi{a establece su politica de promg
cién dirigida hacia el desarrollo Tecnolégico Nacional, apo-
y4ndose ademls en los criterios que les mencionaré a conti-

nuacién.

Proporciona a las empresas p@blicas y privadas estable-
cidas en el pafs acerca de los distintos aferentes y opcio-
nes tecnolbégicas existentes por rama industrial o por produc

to.

Apoya las empresas en las condiciones de negociacién del
traspaso Tecnolégico, considerado una politica de flexibili-

dad en el pago dc las regalfas la vigencia del contrato,

Condiciona los contratos de Transferencia de Tecnologfsa
al establecimiento de programas de asimilacibn tecnolégica

al interior de la empresa en una primera fase, y de investipa
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cibn y desarrollo en una scgunda etapa, con objeto de que
la empresa sblo obtenga el conocimiento {ntegro por el cual
pagh, sino se convierta en un interlocutor vflido para los
ofercntes tecnolbgicos y, de esta manera, establezca un in-
tercambio tecnolfgico que le asegure productividad, competi

vidad y acceso creciente a etapas tecnolbgicas més avanzadas.

Dentro de este marco general, resulta conveniente sefia-
lar cuales son acuerdos que contempla como susceptibles de

liquidarse con divisas controladas.

a). Concesién de uso y autorizacibn de explotacibn de marcas.

b). Concesién de explotacibn de patentes de invencibn.

c). Concesibn de uso y explotacién de modelos y dibujos in-
dustriales.

d)., La cesibn de marcas

e}). La cesibn de patentes

£)., La asistencia técnica

g). Servicios de Asecsorfa, consultorfa y supervisibn

3.3. LINBAS DE CREDITOS CON FOMEX:
3.3.1. Pre-Exportacién:

Fomex financf{a la produccién de existencias que una em-

presa pudiera tener y que son de origen cien por ciento de
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fnbrlcnclén nacional, y que su destino final serf el de una

exportacién o vental al cxtranjero.

Al hablar de cxistencias'es referirse a mercancfa o ar-
tfculos terminados listos para su venta y almaccnaomiento cn

bodegas de la empresa que pretende exportarlos.

Bn Fomex cualquicr persona ffsica o moral es sujeto de
crédito siempre y cuando su actividad esté enfocada a la pro-
duccién de bienes y servicios destinados a la venta en el ex-
tranjero, por lo que respecta al capital social de las empre-
sas que deseen financiamiento por Pre-Exportaciones deberén
demostrar que ticnen como minimo un 51% de cupitgl mexicano
y un 49% de capital extranjero dc¢ acuerdo como lo indica 1la
Ley General de Socicdades Mercantiles para promover la inver-

sibn extranjera.

Sc debe tomar en consideracién que Fomex exige que las
empresas maquiladoras cuenten con un capital social del 100%

mexicano, ya que sus recursos deben ser netamonte mexicanos.

Los financiamientos corcspondientes a la Pre-Exportacibn
sc. contratan con Fomex cn moneda nacional, por el contenido
del costo directo de 1a produccién, y en délares americanos
para ¢l contenido importado del costo directo de 1a produc-
cibn, es muy importante saber el grado de integracién nacio-

nal con que cuenta nuestro producto, ya que esto es un requi-
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sito para poder determinar el monto del financiamiento que
nos puecde hacer Fomex y es necesario diferenciar el grade

de integracién nacional y extranjero, porque como se hizo
mencibn anteriormente el grado de integracién nacional, Fo-
mex lo financfa en pesos y el grado de integracibn extranje-
ra lo financfa en délares, y esto tiene importancia, ya que
financieramente cuesta mfs un financiamionto en délares que
en pesos, por la inestabilidad que guarda el dbélar frente al
peso mexicano y se tiene la incertidumbre del valor que ten-
dré el délar a determinada fecha, por lo tanto este diferen-
cial en el tipo de cambio nos afectarfa on nuestros costos y
rcflejnriamos en nuestro precio de venta y por tanto repercu-
tirfa definitivamente en el resultado de nuestro e¢jercicio

afectando los resultados directamente.

3.3.2., Exportacibn:

Esta linca de crédito otorgada por Fomex a los exportads
ros, tiene como especial propbsito permitir al exportador de
articulos manufacturados y de servicios mexicanos, competir
con exportadores de otros paises mediante el financiamiento
de sus operaciones y quec de esta forma generen mis ventas al
extranjero y se obtengan mis divisas para el pafs que también

darfa beneficios a las cmpresas.

Las ventas a plazo al exterior de bienes, mercancias o

servicios de origen nacional, pueden ser objeto de financia-
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miento o susceptlbles de ser garantizados por Fomex siempre
y cuando so cumplan con los requisitos que Fomex requiere pa
ra cada tipo de financiamicnto,

Financiar al exportador mexicuano, sus ventas a los pla-
zos que necesita otorgar a sus compradores en el extranjero,
para poder competir con otros proveedores. Estec sc puede -

operar en base a cualquiera de las siguientes modalidades,

- Crédito Documentario.- Letra de cambio girada por cl

exportador a su favor y para ser aceptada el importador.

- Cuenta abierta, ventas no documentadas

Aceptacién Bancaria, letras de cambio originadas por

- Promedio de Recuperacién de Cartera, ventas facturadas

en el 6ltimo o penGiltimo mes,

Financiamiento Puente, prérroga al crédito de exporta-
cién cuando &ste es pagado a su vencimiento, por causas

ajenas al exportador.
Con recurscs de Fomex se puede conceder una prérroga
automftica de 60 dfas contados a partir de la fecha del ven-

cimiento original del crédito en su caso.

Requisitos en el caso de financiamiento en basc que el
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exportador debe presentar,-

- Copla de la factura

- Conocimiento de embarque

- Pedimento do exportacibn

- Letra de cambio cndosada en propicdad a favor de 1la
institucibn do crédito que osté tramitando la opera-
cién

- 'Pbliza de scguro expedida por COMESEC (Compafifa Mexi-
cana de Seguros de Crédito, 5.A.) y endosada a X ins
titucién de Crédito o Aval bancario 2 satisfaccifn
de Fomex

- Formulario que demuestre el grado de integracibén na-
cional dentro del costo directo de fabricacién

- Programa de integracién nacional aprobado por la Se-

cretarfa de Comercio y Fomento Industrial

Tratfindose de cuenta abierta.- La empresa deberf pre-
sentar ademfis de los requisitos detallados para el crédito
comercial con excepcién de la letra de cambio, los siguien-

tes:

- Evidencia de ingresos de divisas y plazos de pago,

estipulados en la factura.

Para ol financiamiento en base a Aceptacién Bancaria,-

La empresa entregarf ademds de los requisitos que se detallan
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en el crédito documentario. -
- Copia del crédito comercial irrevocable

Por 1o que sc refiere a los financiamientos en base al
Promedio de Recuperacibn de Cartera.- El solicitante deberf
prescntar ademis de los requisitos que se describen para el

financiamiento del crédito documentario, los siguientes.-

- Dictdmen de un despacho dc Contadores Pfiblicos, basa-
dos en el Gltimo perfodo de 6 6 12 meses de exporta-
ciones en el que demuestre ¢l promedio en que el so-
licitante recupera la cartera de cliente que tiene,

- Plaros de pagos estipulados en la factura

Fraccibn Arancelaria.- Es la que determina‘el impuesto
quc pagaremos por exportar o importar nuestro producto y se
debe hacer este pago en la aduana por la que nuestra mercan-

cia deba entrar o salir del pafs.

Para obrener las prérrogas relativas al Financiamiento
Puente.- La empresa debe presentar solicitud por escrito,
en la que oxplique las causas por las que no se ha recupera-
do el crédito y demostrar que éstas le son ajenas. Ademis,

deberd entregar endosadas las siguicntes pblizas.-

- P6lizas de la COMUSEC (Compafifa Mexicana de Seguros
de Crédito, S. A.)
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P6liza de garantia de post-embarque del fondo, se de-
berf cuidar que estas p6lizas hayan sido expedidas
con alteracién a la fecha de: financiamiento origi-
nal, también se debe cumplir con todos los requisi-

tos relativos al crédito comercial.

Empresas Maquiladoras:

Tratdndose de empresas maquiladoras, se pueden financiar

los insumos de la empresa maquiladora mexicana;deberi presen-

tar.

Copia de¢ la factura

.Pedimento de exportacibn

Formulario que demuestre el grado de integracién na-
cional dentro del costo directo de fabricacién
Certificado de la Secretarfa de Comercio 'y Fomento In-
dustrial que lo acredite como empresa maquiladora
Constancia de que cuenta con una planta industrial pa
ra abastecer el mercado interno y que realiza impor-
taciones para efectuar exportaciones.

Evidencia de que su planta se encuentra ubicada en
las zonas prioritarias, conforme al plan nacional de

desarrollo industrial

El monto dc los créditos se determinaré como sigue:

Tratfndose de productos con un grado de integracién na-

cional entre el 50% y el 100% de su costo directo.



105,

El 100% del valor factura, mis los intereses del crédito
que cobra el exportador al importador si el plazo es hasta

un afio fecha embarque.

El 85% del valor factura si el plazo es mis de un afio y

hasta dos afios fecha cmbarque.

El 85% del costo de la parte mexicana del valor de la -
factura y el 85% del valor de las materias primas y materiales.
extranjeros si ¢l plazo es de mis de dos aflos y hasta cinco
afios. Asimismo se pucde financiar hasta el 85% de los compo
nentes extranjeros, por el tiempo que exceda entre el plazo
del crédito que consiga el exportador mexicano de su provee-
dor extranjero y el que dicho exportador ofrezca a su vez,

a su comprador para hacer posible 1la exportacién.

En el caso de productos con un grado de integracién na-

cional entre 30% y menos del 50% de su costo directo.

El 100% del costo de la parte mexicana dentro del valor
de 1a factura si el plazo es hasta un afio, diche monto serd
susceptible de incrementarse hasta un tanto mis el valor de
la parte mexicana en el costo directo de produccibn, cuando
se cuente con un programa de integracién autorizado por la
Secretaria de Comercio y Fomento Industrial o un programa de

exportacibén registrado y aprobado por la misma Secretarfa.



1086,

El 85% del costo de la parte mexicana dentro del valor
de la factura si ¢l plazo es més de un afic y hasta cinco afios

fecha embarque, o ¢l 100% si Fomex lo estima counveniente.
3.3.4. Ventas de Scrvicios:

Se financ{a a cmpresas mexicanas en su venta de servi-
cios y tecnologfa al extranjero, para que se otorgue el fi-

nanciamiento debe cumplir con la presentacibn de lo siguiente:

~ Proyccto de los servicios que exporta

- Informacién relativa a plazos, tasa y condiciones de
paises extranjeros que participan en los concursos
de venta de servicies,

-~ Presupuestos de gastos y costos.

Tratfndose de servicios que genere un ingreso neto de di

visas del 50% o m4s de su precio de venta.

El 100% por el valor de la factura si su plazo es hasia
un afio, el R5¢ si su plazo es més de un afio y hasta 5 afios, o
el monto que determine el fondo si el plazo es mayor a cinco

afios.

En el caso de scrvicies que genere un ingreso ncto de di

visas menor del 50% de su precio de venta, pero mayor al 30%
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El 100% de dicho ingreso cuando el plazo ¢s hasta un
afio ¢l B85% si su plazo es m4s de un afio y hasta cinco afios,

o ¢l monto que determine Fomex si el plazo es mayor

3.3.5. Apoyo Financicro a Sustitucién de Importaciones:

Este programa con financiamiento preferencial a la pro-
duccibn en México de bienes de capital que desplacen a los

importados.

Fomex en su propbsitos contempla.-

Sustituir importaciones de bienes de capital, mediante
el financiamiento a la produccibn de bienes y servicios de
origen nacional que sustituyan importaciones y las ventas de
las mismas, cuando scan realizadas por industrias priorita-

rias, de¢ acuerdo con el plan nacional de desarrollo industrial.

También es propbsito del fondo, sustituir importaciones
mediante el financiamiento a la produccién, existencias y
venta de bienes que se fabrinuen y se destinon al consumo de
los habitantes dc las franjas fronterizas, siempre que dichos
bicnes estén considerades dentro del plan nacional de desa-

rrollo industrial,

Apoyar la produccién y venta de biencs de capital y ser

vicios dec origen nacional, mediante ayuda por el diferencial
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de intereses que cobren Instituciones Mexicanas y las que co
brarfan Instituciones Extranjeras, sin que osta ayuda exceda

en ningdn caso de 3 puntos.

Estos financiamicntos se contratan en moneda nacional,

Susticuibn de Importaciones.- El financiamiento a la
compra venta de bicnes de capital o servicios se pueden otor
gar a los proveedores, para que vendan plazo, y a los compra

dores finales, para que apoyen las ventas al contado.

Los solicitantes deberfn presentar, -

- Conocimiento de embarque

- Copia de factura

-~ Formulario que detcrmine el grado de integracifn na-
cional dentro del costo directo de fabricacién

- EBvidenciar que los bilenes cuya importacién pretende
sustituirse tiene acceso al mercadn nacional, yue en
cuatquicer momento pucden obtenerse ofertas de provee
dores cxtranjeros, ¢n términos mis Favorables que los
que pucdan ofrecer productores mexicanos.

- FPFraccibn arancelaria de Importaclién

- Demostrar que ¢l precio LAB (libre a bordo) fébrica,
del producto mexicuno sea competitivo con el precio
CIF (costo seguro y flete) puerto mexicano, de pro-

ductos extranjeros o que el preecto del bien de capital
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nacional, no exceda a un 15% del precio CIF del pro
ducto extranjero.

-~ Justificar que la operacién contribuye a aumentar o
sostener las ventas dél fabricante nacional, y le per
mite utilizar mis cficientemente su capacidad produc-
tiva.

- Constancia de que el mercado de compra-venta de maqui
naria y equipo entre las empresas pertenecientes a un
mismo grupe, no sca cautivo, sino que sca un mercado
abicrto a las transacciones con empresas ajenas al
grupo.

- Certificado de la Secretarfa de Comercio y Fomento
Industrial, donde conste que la actividad de la empre

sa es prioritaria.

El monto de los créditos sc determinarf de la siguiente
forma.- Tratfindosc de productos con un grado de integracibn
nacional entre el 60% y 100% del costo directo, o de servi-
cios que representen un ahorro neto de divisas al pafs mayor
del 60% de su precio de venta, hasta el 85% del valor de

factura.

Cuando los compradores scan entidades de la Administra-
cibén PGblicu Paraestatal, hasta el 85% de la parte mexicana
det valer de la factura, o el 100% si el fondo lo estima con

veniente.
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En el caso de productos con un grado de integracién na-
cional entre el 30% y menos del 60% de su costo directa, o
servicios que generen un shorro neto de divisas, menor del

60% pero mayor del 30%

Hasta el cquivalente del 85% de la parte mexicana del vd
lor de 1la factura, susceptible de incrementarse cn un tanto
més de la parte mexicana de costo diretto, siempre y cuando
la suma de ambas no cxceda del 85% del valor factura, cuando
los productores cucnten con programas de integracién aproba-

do por la Sccretarfa de Comercin y Fomento Indtstrial,
3.3.6. Productos Primarios:

Esta linca de crédito se utilizd para fihanciar la ex-
portacién a plazo de¢ productos primarios a mercados no tra-
dicionales, cntendiéndose por mercado no tradicion-i, iodo
aquel pafs quec no sca comprador habitual del p::«ducto que se
estfi exportando o que el producto que se va a exportar a de-
teriminado pafs no se pueda producir en 61 mismo, pei lo van-
to dicho pafs importa el producto, esta 1fnea de crédito es
otorgada por Banco de México y canalizada por alguna Sociedad
Nacional de Crédito y las ventajas para las cmpresas que uti
lizan esta linca de crédito es que Banco de México ticne es-
tablecidas 1{neas de crédito para el financiamicnto a la ex-
portacién para financiar exportaciones a plazos de productos

primarios, entendiéndosce por productos primarios todos aque-



.

1los productos que no ticnen ningln proceso antes de su cx-
portacibn por ejemplo: la fresa al natural, si sc exportaré
cristalizada ya no se considerarfa producto primario, por lo
tanto ya no entrarfa por la 1fnca de crédito de los produc-
tos primarios, entraria como un producto con proceso; se-

rfan diferentes las prioridades de crédite,

Banco de México también otorga financiamicntos a las
existencias para financiar capital dc trabajo necesario pvara
el mantenimiento de existencias en nuestras empresas y para

el pafs también o en el extranjero de los productos primarios.

Los requisitos para poder financiarnos a través de la
Linea de Productos Primaries son: que el producto primaric
sea un articulo que no haya sufrido lo meucionado en el pé-
rrafo anterior, que el mercado al que sc venda no esté cousi

derado como tradicional, es decir, todo aquel pafs quc no

sea habitual del producto que sc esté cxportando.

E! Gobierno a través de Banco de México tiene programas

de apoyo para las cxistencias y para la exportacibn.

El propbésito es financiar capital de trabajo necesario
para cl mantenimiento de las existencias en nuestro pais o
en ol extranjero, de productos primarios destinados a la ex-
portacién ya quec estén vendidos en firme, y que no vayan a

ser objete de transformacién ulterior en México.
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El monto finunciable es del 70§ del valor del certifica
do de depbsito o ¢l 100% del costo directo de produccién.

El plazo para las cxistencias de productos susceptibles
de financiar a través de Banco de México es de 90 dfas como
miximo. La tasa es la que determine Banco de México en base
a la tasa Libor, Los intereses que nos cobra Banco de Méri-
co son por anticipado y el financiamiento es en moneda na-
cional aunque los documentos se requisitan en délares ameri-

cangs.
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CAPITULO 4
CASO PRACTICO:
4.1, APLICACION DE CUESTIONARIOS A DIVERSAS EMPRESAS:

El tema de investigacién que se¢ presentéd en los capf-
tulos anteriores, tienen como finalidad mostrar un panorama
sobre los servicios que la Banca Nacionalizada brinda tanto
4 Compradores como a Vendedores de bienes y servicios; como
es bien sabido, actualmente se estf dando més impulso a las
Exportaciones, ya que son las generadoras de las Divisas que
ihgresan al pafs y consecuenteﬁente van a servir,para hacer
frente a los compromisos que se tienen y para tratar de -

equilibrar la Balanza de Pagos del pais.

Por tanto, en base a lo anteriormente mencionade se pre
tende conocer 3i los servicios son utilizados en su totali-
dad; para este fin, se elabotré un cuestionarie dirigido a

las empresas tanto plblicas como privadas,

Para la aplicacibn del cuestionario que a continuacién
se presentard, se tomé especificamente empresas quo se on-

cuentran establecidas dentro dc¢ la zona metropolitana,
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CUESTIONARIO

EMPRESA: A-1

ACTIVIDAD: Fabricantes de Aceftes y Grasas comestibles,
BIENES Y SERVICIOS: Semillas de frifol soya

OPERACION: EXPORTACION ( ) [MPORTACION (2 )

1.- QuE SERVICINS UTILIZA FRECUENTEMENTE EN SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA?

Ut{lizamos 2l Cr&dito Comercial en todas nueatras compras.

2.~ DESDE CUANDO UTILIZA ESTE SERVICIO?

Hace mucho tiempo que las operaciones de compra las efec~

tuamos por medio del Crfditc Comercial.

3,- POR QUE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALJZA A
TRAVES DE ESTE SERVICIO0?

pPorque asf nos lo exige nuestro proveedor del extranjero

y mds que nada por seguridad de las dos partes.
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CUESTIONARIO

4,~ INDIGUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHD SERVICIO?

La formalidad que debe existir entre un vendedor y un com-
prador, en nuestro caso es la confianza que los vendedores

en el extranjero dan a nucstra empresa.

5.~ FENCIONE QUE DESVENTAJAS CONSIDERA EN SU MANEJO?

La desventaja que tenemos en el establecimiento os defini

tivamente en ¢l tr&mite bancario.

6.~ GUE TERMINO DE VENTA UTILIZA EW SUS OPERACIONES?

]
El término de venta que utilizamos es el F,0.B, porque =~

&ste t&érmino es el que mfs beneficia al vendedor.

¥ Free on Board - Libre a Bordo.
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CUESTIOKARIO

7.~ QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN 5US OPERACIONES?

En d6larea americanoe y algunas veces en otras monedas,

8.~ SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOS POR SUS

91"

OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO DE EXPORTACION?

No, porque regularmente utiliramos el término de venta

*
F.0.8.

EN ESTE SERVICIO-PUEDE OBYENER FINANCIEMIENTO, A TRAVES DE
GUIENT

No, porque nosotros S50MmMOS una empresa subsidiada por el

GCobiernc Pederal desde quo se crec la empresa.

% Free on Board - Libre a Bordo,
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10.- QUE BENEFICIO OBTIENE AL UTILIZAR EN SUS OPERACIONES SER-
VICIOS INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

El tener todas las operaciones pactadas a tipo controlado,
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CUESTIONARIOQ

EMPRESA: 42

ACTIVIDAD: Fabricantes de partes del Sis. de ensamblado y carga autcmotriz.
BIENES Y SERVICIOS: L&mina de acero al siliclo..

OPERACION: EXPORTACION ( ) INPORTACION (X )

ll“

2,

3.-

QuE SERVICIOS UTILIZA FRECUENTEMENTE EN SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA? ’

En nuestra empresa es una tradicién ~l establecer el Crédito

Comercial en nuestras operaciones con el extranjero.

DESDE CUANDO UTILIZA £STE SERVICIO?

Siempre hemos utilizado el Cr8dito Comercial porque los -~

proveedores del extranjero y nosotres asf{ lo pactamos

Por ouf LAS GPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A
TRAVES DE £STE SERVICIOT

Porque nuestra cempross estd amsegurando las partes de cnsam--
blaje o refaccicnes que estamos {mportando y tenemos la segy
ridad de recibirlas en las fechas pactadas y pov medio del -
Crédito Comercisl ascguramos el pagos que debemos efectuar al.
proveeder, al recibir nuestro Banco y despuls nosotros los -

dogumentos por dichn mercancfa
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CUESTIONARILOD

4.~ INDIQUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHO SERVICIO?

t.a confianza que nos di el proveedor para enviarnos la mer-

cancfa que necesitamos para poder trabajar a un ritmo fujo.

5,~ MENCIONE QUE DESVENTAJAS CONSIDERA EN SU MANEJO?

La liberacidn de la mercancfa en la aduana, porgue muchas
veces la mercancfa ya se encuentra en el puerto o aero---
pucréo dependiendo del tino de fletes y ro podemos dispo-~
ner de ellas porque los tr&mites con el Banco no sc han -

efectuadc en orden.

6.~ QUE TERMINO DE VENTA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?
El término de venta que utiliramos es el F.O-B? porque el
proveedo{ y nosotros lo pactamos antes de establecer el ~
Ccrédito Comercial ya que el proveedor nunca acepta que &1
pague el flete o el gsuguro por lo tanto nosotros absorbe-

mos es08 gaAstos.

* Free on Board - Libre a Bordo.
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CUESTIONARIO

70"

8,~

QuE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

D6élares americanos, es lo mfe comfn,

SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOS POR SUS
OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO DE EXPORTACION?

No, porque desconocemos su procedimiento.

EN ESTE SERVICIO PUEDE OBTENER FINANCIEMIENTO, A TRAVES DE
QUIEN?

No, nosotros no tenemos finamciamiento exterior sinoc que -
nosotros nos autofinanciamos a8 base de nuestro programa --

de ventas anuales,
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CUESTIONARIO

10~ QUE BENEFICIO OBTIENE AL UTILIZAR EN SUS OPERACIONES SER-
VICI0S INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

El principal beneficio es el tipo de cambio controlado ~--
porque si nosotros queremos podemos internar mercancfa --
a tipo libre perd esto costarla mucho mis que si estable-
cemos un Crédito Comercial y asf tenemocs derecho al tipo

controlado.
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CUESTIONARIO

EMPRESA! A=3

ACTIVIDAD: Fabricantes de camiones.

BIENES Y SERVICIOS: Refacclionen (tacémetros, indicadores, transmisores).
OPERACION: EXPORTACION ( ) IMPORTACION ( x)

1.~ QUE SERVICIOS UTILIZA FRECUENTEMENTE EN SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA?

En todas las operaciones que realizamos con proveedores

del extranjero utilizamos el Crédito Comercial.

2.~ DESDE CUANDO UTILIZA ESTE SERVICIO?

Desde hace ocho afios aproximadamente.

3.- PorR QUE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A
TRAVES DE £STE SERVICIO?
Porque nos lo exige ¢l vendedor del ecxtranjero y por atro

lado nosotros para controlar nuestras compras ofcctuadas

del extranjero.
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CUESTIONARIO

4,- INDIQUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHO SERVIC10?

5,

6.

El cumplir con todos los requisitos gubernamentales a través

del Crédito Comercial para poder internar la mercancf{a que

necesitamos para seguir trabajando en nuestra empresa, se -

obtiens més ventas.

MENCIONE QUE DESVENTAJAS CONSIDERA EN SU MANEJO?

Es ¢l tipo de camblo que é1
hacemos una provisién de lo
deo plazo, quc se supone son
vendedor, pero muchas veces

por tanto el tipo de cambio

Banco nos aplica, ya que nosotros
que tenemos que pagar a detcrmlngi
los documentos que nog envia ¢l =~
tardan més tiempo de lo normal y

es diferente al momento del pago

consecuentemente es més caro el tipo de cambio al que pagamos .

los délares americanos.

QUE TERMINO DE VENTA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

s
El término de venta que utilizamos siempre es el FOB

porque noscstros siempre pagamos el flete y el seguro,

que a su vez el vendedor contrata.

** F,0,B., Free on Board {Libre 'a Bordo).
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CUESTIONARIO

7.- QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

gl ddlar americano.

8,~ SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOS POR SUS
OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO DE EXPORTACION?

No, p¢:;-e desconocemos 8u tramitaciSn.

G,- EN ESTE SERVICIO PUEDE OBTENER FINANCIEMIENTD, A TRAVE
QUIEN?

3

©w

Nosotos no obtenemos financiamiento de nadie para poder

Exportar.
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CUESTIONARIDO

10.- QuE BENEFICIO OBTIENE AL UTILYZAR EN SUS OPERACIONES SER-
VICIOS INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

El internar las mercancfas del exterior y toda la que
necesitemos, siempre y cuando me cumpla con los reque

rimientos que exige el Gobierno Federal.
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CUESTIONARIO

EMPRESA: A-4

ACTIVIDAD: Fabricantes de artfculos para la Comunicacién Telefénica.

BIENES Y SERVICIOS: Piezas de contactos hibridos.

OPERACION: EXPORTACION ( ) IMPORTACION (x )

1.~ QUE SERVICIOS UTILIZA FRECUENTEMENYE EN SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA?

En todas las operacliones que tenemos utilizamos

la Cobranza.

2.~ DESDE CUANDO UTILIZA ESTE SERVICIO?
Siempre lo hemos utilizado.
3.~ PorR QuE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A

TRAVES DE ESTE SERVICIO?

Por seguridad propia de la empresa y para contar con la

mercancf{a necesaria en nuestros almacenes.
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CUESTIONARID

4, - INDIQUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHO SERVICIO?

Tener la confianza de que el proveedor nos enviarf la

mercancia que le solicitamos oportunamente.

5.~ MENCIONE GUE DESVENTAJAS COMSIDERA EN SU MANEJO?

El trémite operativo con ¢l Danco que nos, lleve las
cobranzas y muchas veces es muy tardado para pode}

liquidarlas.

6.~ QUE TERMIND DE VENTA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

X
El valor € & F es el término que usamos muy

frocuentemente.

#* ¢ & F COST AND FREIGHT (COSTO Y FLETE).
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CUESTIONARID

7.~ QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

En d6lares americanos.

8,~ SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOS POR SUS
OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO DE EXPURTACION?

HNo.

9,- EN £STE SERVICIO PUEDE OBTRENER FINANCIEMIENTO, A TRAVES DE
QUIEN?

No tenemos apocyo financlero para poder importar nuestras

mercancias.
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CUESTIONARIO

10.- QUE BENEFICIO OBTIENE AL UTILIZAR EN SUS OPERACIONES SER-
VICI0S INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

La fac{lidad de obtener divisas a tipo de cambio controla-
do, claro teniendo todos los documentos qué exige el Banco

al que acudimos a efectuar nuestras operaciones.
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CUESTIONARID

EMPRESA: A-5

ACTIVIDAD: __¥abricacién y Produccidn de envases de vidrio.

BIENES Y SERVICIOS: Oxido de cobalto negro al 713
OPERACION: EXPORTACION ( ) IMPORTACION (x )

1.-

2!

3:'

QUE SERVICIOS UTILIZA FRECUENTEMENTE EN SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA?

Siempre utilizamos en nuestras compras al exterior la -

Cobranza.

DESDE CUANDO UTILIZA £STE SERviClO?

Desde que importamos mercancfa del extranjero.

POR QUE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A
TRAVES DE ESTE SERVIC10?

Porgue los vendedores del extranjero aaf lo piden y conside
ramos que oa por asegurar su mercancfa y el pago de la mis-

ma, nasY como nosotros recibir la mercancla que aol!citnmon.
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CUESTIONARIO

4,- INDIQUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHO SERVICIO?

Tener la mercancfa que necesitamos y como este es un requi
sito GEX Gobierno, ahora que en toda Importacién debe haber
un permiso (de importacién) el cual nos otorga la entrada

al mercado de tipo controlado, porque si noso}rus queremos
1a mercancia a tipo de cambjo libre no es necesario realil-

zar algin trédmite extra.

5,- MENCIONE QUE DESVENTAJAS CONSIDERA EN SU MANEJO?

El tiempo que tarda el Banco en trémitar una cobranza

o por cualquier error u omisidén en la misma.

6.~ QUE TERMINO DE VENTA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?
El término C-I.F:.porque el vendedor contra y paga

en ei extranjero el flete y el seguro,

¢* C,I,F, Cost Insurance and Freight (Costo seguro y fiele).
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CUESTIONARIO

7.~ QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

El comarcial que ¢s el D6lar americano.

8.- SoLicITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOs OR1GINADOS POR sUs .
OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO.DE EXPORTACION?

No, porque no conocemos su trémite.

QUIEN?

No tenemos financiamiento por el Gobierno.
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CUESTIONARILIO

10~ QuE BENEFICIO OBTIENE AL UTILIZAR EN SUS OPERACIONES SER-
VIC105 INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCAT

Se puede disponer de laa divisas controladas, el saegurg
miento del pago al proveedor y la confianza gue nosotras
tenemos para recibir las mercancfas que solicitamos com

anterioridad.
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CUESTIONARIO

EMPRESA: A8
ACTlVlDAD: Industria Potroquimica gecundaria.

BIENES Y SERVICIOS: Enfriadores dao Dry-Blend modolc LBO-1000
OPERACION: EXPORTACION ¢ ) IMPORTACION (x)

1,- QuE SERVICI0S UTILIZA FRECUENTEMENTE EN SUS OPERACIONES B
COMPRA-VERNTAT

Siempre 15 hacemos por medio de la Ordeon de pago.

2,- DESDE CUANDO UTILIZA ESTE SERVICIO?7
Hace varios afos que venimoc utilizando
la Orden de pago.
3.~ Por GUE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A

TRAVES DE ESTE SERVICIO?

Porque el concertar un Crédito Comercial o une Cobranza nos
lleva mucho tiempo, por lo tanto la Orden de Pago tiene la
caracteristica do situar los fondos on pocos dfams, en la

plaza de nueatro provecoedcr donde so encuentra.
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CUESTIONARITO

Uy~ INDIGUE QUE VENTAJUAS LE PROPORGIONA DICHO SERVICIO?

Anegurn y garantiaa &l pago de inmedlato a nueatro

proveedor a travéa do nusstro Banco aqul en Méxioo,

5,

MENCIONE QuE DESVENTAJAS CONGIDERA EN SU MANEuO?

Les discrepancian que pudiepa presentar en In
documentacidén que nos envie el proveadar, y

no podor golventarlas o arreglarlas} por otre
lado ¢l doasembolmo quo ofsotuamos de inmediate

al proveedor a traves do nueatro Eanco,

6.

L]

QUE TERMINO DE VENTA UTILIZA EN 8US OPERACIONES?

L3 )
El Término FON slemprec utilizamos éste término de vonta
porque no vamos 8 Bufragar gastos de goguro y fleto
yu que soh gastos que correaponden al que compra la

mercancfia,

"*¥.0.B, Free on Board (Lihre a Bordo),




136,

CUESTIONARID

7.~ QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN 8US OPERACIONES?

Bl D&lar americano y ol Marco Alemdn,

8.~ SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOZ POR SUS
OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO DE EXPORTACION?

No, por el tipo do tdérmino de vents que utilixamos,.

9,~ EN ESTE SERVICIO PUEDE OBTENER FINANCIEMIENTO, A TRAVES DE
QUIEN?

No obtenemos ningin financiamiente para nucatraa

importaciones do mercanofas,
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CUESTIONARIGO

10,~ QUE BENEFICIO OBTIENE AL UTIL}ZAR EN SUS OPERACIONES SER~
VIC10S INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

El pago seguro por nueatro proveedor y tener acceso al ==

morcado do tipo de cambio controelada,
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CUESTIONARIO

EMPRESA: B-1

ACTIVIDAD: Induatria Petroquimica secundaria.
BIENES Y SERVICIOS: Cloruro ds Polivinflo.
OPERACION: EXPORTACION ( x) IMPORTACION ( )

1,- QuE SERVICIOS UTILIZA FRECUENTEMENTE EN SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA?

Se maneja el Crédito Comerclal en todas las operaciones

que tenemos con clientes del extranjero.

2.~ DESDE CUANDO UTILIZA ESTE SERVICIO?

Desde 1974 hemos utilizado el Crédito Comercial hasta

la fecha.

3,- POR QUE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A
TRAVES DE ESTE SERVICIO?

Las operaclones que realiza nuestra empresa a través de un
Crédito Comercial es por la sigulente razén, como se sabe

el Crédito Comercial es una garantfa de pago que a nosotros
nos da scguridad para poder enviar a nucstros clicntes las

mercancfan que nos solicfitan,
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CUESTIONARIO

4.~ INDIQUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHO SERVICIO?

5.

6.

Como lo menclonamos anteriormente el Crédito Comerclal es
une garantfa de pago por lo tanto tenemos asegurado el
pago de las mercancias quec estamos enviando a nuestros
clientes, claroc este pago ¢s por medio de la Banca y ésta
a su vez le cobrard el importe de la operacion al Banco

Corresponsal en el extranjero.

MENCIONE QUE DESVENTAJAS CONSIDERA EN SU MAMEJO?

La unica desventaja es el trémite con el Banco porque
sl los documentos presentan alguna discrepancia sc

detiene el pago.

QUE TERMING DE VENTA UTlLlZA EN SUS OPERACIONES?
Utilizamos el término FOB porque sf pactamos nuestra

operacién con éste término, nuestro cliente es el que
paga el costo del flete y seguro de las mercanc{as, y
nosotros nos ahorramos trimites de recuperacién de dichos

gastos efectuados.

Lk
F.0.B. Free on Board (Libre a Bordo},
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CUESTIONARIO

7.~ QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?
La moneda que generalmente contratamos es el délar
americano, todas las operaciones gue realizamos
normalmente las tenemos con clientes en Latinoamé-

rica y siempre es en dflares americanos.

8.~ SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOS POR SUS
OPERACIONES TANTO DE IMPORTACIGN COMO DE EXPORTACION?

No, los solicitames.

S,- EN ESTE SERVICIO PUEDE OBTENER FINANCIEMIENTO., A TRAVES DE
QUIEN?

Si, de hecho nosotras en nuestras operaciones nos financiamos

u
1

a través de la Lines Fomz; porque si nos esperamos hasta que
el cliente reciba los documentos y pague al Banco Corresponsal
y éste a su vez remita los fondos, pasarfa mucho tiempo y

por lo tanto necesitamos dinero para seguir trabajando; por
eso es que financiamos al cliente porque no contamos con

capital suficlente.

.
Fomex. Fondo para las Exportaciones,
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CUESTIONARIO

10,~ QuE BENEFICIO OBTIENE AL UTILIZAR EN SUS OPERACIONES SER-
VIC10S INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

*w
Primeramente el gozar de tasas bajas que tiene Fomex
al financlarnos, en segundo lugar el poder adquirir
las divisas a tipo de cambio controlado cosa que es

muy importante en nuestras operaciones.

(X3

Fomex., Fondo para las Exportaciones
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CUESTIONARIO

EMPRESA: B-2

ACTIVIDAD: _Exportacién y Distribucidn de productos del Mar.
BIENES Y SERVICIOS: Camarén,

OPERACION: EXPORTACION (x ) IMPORTACION ( )

1.- LUE SERVICIOS UTILIZA FRECUENTEMENTE EN SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA?

En todas nuestras operaciones utilizamos

el Crédito Comercial,

2.~ DESDE CUANDO UTILIZA ESTE SERYICIO?

Desde que construimos nuestra Asociacién.

3.~ POR QUE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A
TRAVES DE ESTE SERVICIO?

Porque como nosotros somos representantes de muchos

pescadores necesitamos gque nuestro pago este seguro

para poder pagarles a cada uno de ellos, y por medio
de este serviclo se asegura nuestro pago por los

camarones que enviamos al Japén principalmente.
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CUESTIONARID

5.

6.

4,- INDIQUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHO SERVICiO?

El aseguramiento del pago de nuestros camarones porque como
éste es un producto natural del mar que no tiene ningln
proceso puecs necesitamos el pago de {nmediatc porgue pagamos

al dia siguiente a nuestros compafieros.

MENCIONE QUE DESVENTAJAS CONSIDERA EN SU MANEJO?

Definitivamente nosoiros no le encontramos ninguna
desventanja porgue como todos los puntos ya los
tratamos con nuestro cliente y guedaron acentados

en el Crédlto Comerciaml todo esté en orden.

QUE TgBMINO DE VENTA UTiL!ZA EN SUS OPERACIONES?
El FOB porque a nosotros nos pagan un 90% a la vista y el

10% restante hasta que la mercancia llega al Japén, o sea
que nosctros nos hacemos responsables del camarén congelado

hasta la bodegas del puerto por donde se embarca.

Lk}

F.0.B., Firoc on Board (Libre a Bordo)
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CUESTIONARIO

7.~ QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

8!

9,

Délares americanos porque es la moneda que utilizamos en
las operaciones comerciales porque el valor de mercado
del camardén es en délares y no en Yens Japones nl en

Pesos Mexicanos.

SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOS POR SUS
OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO DE EXPORTACION?

No los requerimos.

EN ESTE SERVICIO PUEDE OBYENER FINANCIEMIENTO, A TRAVES DE
QUIEN?

EX ]
§i, se obtiene financiamiento a través de Bancomext

sobre la Linea de Productos Primarios.

L -
Bancomext. Banco de Comercio Exterior




145,

CUESTIONARIDO

10,- QuE BENEFICIO OBTIENE AL UTILIZAR EN SUS OPERACIONES SER=
VICI0S INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

Consideramos que el principal beneficio son las tasas de

interés tan accesibles que se otorgan a los financiamien

tos.
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CUESTIONARIO

EMPRESA: B-3

ACTIVIDAD:; Fabricacién de fibras y otros productos qufmicos

BIENES Y SERVICIOS: Hilados y fibras textiles sintéticas y artificiales,
OPERACION: EXPORTACION (x ) IMPORTACION ¢ )

1.~ QUE SERVICIOS UTILIZA FRECUENTEMENTE M SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA?

Siempre se concertan por medio de la Cobranza,

2.~ DESDE CUANDO UTILIZA ESTE SERVICIO?

Desde que exitié el control de cambios.

3.~ PoR QUE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A
TRAVES DE ESTE SERVICIO?

Porque se tienc una formalidad por las dos partes pues
la operacién se canaliza por medio de Bancos y as{

aseguramos la mercancia y el pago de ésta.
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CUESTIONARIO

4.~ INDIQUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHO SERVICIO?

Es que nuecstras operaciones se realizan en forma,y

conforme a los requerimicntos de la misma.

5,- MENCIONE QUE DESVENTAJUAS CONSIDERA EN SU MANEJO?

Que puediera haber algin error en los documentos

relacionados con la mercancfa que recibimos.

8.~ QUE TERMINO DE VENTA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?
LE]
En la mayorfa ne utiliza ol valor FOB, porque
es diffcil pactar una operacién con otro

término de venta.

LA 2

F.0.B. Free on Board (Libre o Hardo),
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CUESTIONARIO

7.~ QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

En délares americanos regularmente.

8.- SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOS POR SUS
OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO DE EXPORTACION?

Desconocemos el procedimiento.

9,- EN ESTE SERVICIO PUEDE OBTENER FINANCIEMIENTO, A TRAVES DE
QUIENT

e
S1, existe la Linea Fomex y a través de &sta nos

financiamos cuando nuestro crédito es pagadero
-

a plazo, y cumpliendo con los requisitos de Fomex

y nuestro Banco nos pagan anticipadamente.

LE ] .
Fomex. Fondo para las exportaciones.
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CUESTIONARIO

10.- QUE BENEFICIO OBTIENE AL UTILIZAR EN SUS OPERACIONES SER-
VICIOS INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

El tipo de cambio controlado y exportar la mercancfa que

nos solicitan.
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CUESTIONARIDO

EMPRESA: B4

ACTIVIDAD: Produccién y transformacidn de materias primas quimicas.
BIENES Y SERVICIOS: ___ Corchoe sintetico!

OPERACION: EXPORTACION (x) IMPORTACION ( )

1,- QUE SERVICIOS UTILIZA FRECUENTEMENTE EN SUS OPERACIONES DE
COMPRA-VENTA?

La orden de pagd ya que efectuamos las ventas directamente

con nuestros clientes.

2.~ DESDE CUANDO UTILIZA ESTE SERVICIO?

Desde hace varios afios 1o venimos utilizando.

3.~ POR QUE LAS OPERCIONES QUE REALIZA SU EMPRESA LAS REALIZA A
TRAVES DE ESTE SERVICIO?

Por que obtenemos el pago en unod cuantos dfas ya que la =~

situacién de fondos en nuestra cuenta de cheques.
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CUESTIONARIO

4,- INDIQUE QUE VENTAJAS LE PROPORCIONA DICHO SERVICIO?
Para nuestras opcraciones que realizamos no nos hemoa

encontrado con algn problema o demora ya que se cum~-

ple con 1o que nos ‘solicitan.

5,~ MENCIONE QUE DESVENTAJAS CONSIDERA EN SU MANEJO?

Hasta cl momento no hay desventajas en ol servicio ye<

que la opetaci5ﬁ ge realira oficientemanto.

6.- QUE TERMINO DE VENTA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

El término de venta que frecuentemente utildzamos es -

"e
el FOB.

F.0.B. Free on Board (Libre a Bordo).




CUESTIONARIO

7.- QUE TIPO DE MONEDA UTILIZA EN SUS OPERACIONES?

El délar americana.

8.~ SOLICITA LA RECUPERACION DE SUS GASTOS ORIGINADOS POR SUS

OPERACIONES TANTO DE IMPORTACION COMO DE EXPORTACION?

No los golicitamos,

9,- EN ESTE SERVICIO PUEDE OBTENER FINANCIEMIENTO, A TRAVES DE
QUIEN?

No obtenemos ningin financiamiento.
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CUESTIONARID

10.- Qué BENEFICIO OBTIENE AL UTILIZAR EN SUS OPERACIONES SER-
VICIOS INTERNACIONALES QUE PRESTA LA BANCA?

El beneficio seria que tenemos en nuestra cuenti el fu- ~
porte que corresponde a la venta de nuestras mercancfas -

oportunamente.




4.2, RESULTADOS OBTENIDOS:

Tomando en considerdcién las respuestas obtenidas en la
aplicacibn del cuestionario e intepretando al mismo tiempo

dichas respuestas, se tienen los siguientes resultados,

Se encontré que de las diez empresas a las cuales se les
aplicé el cuestionario; cinco de ellas utilizan el Crédito
Comercial en sus operaciones que efectfian sobre el extranje-
ro, De estas cinco empresas tres de ellas realizan compfas
de bienes o servicios del extranjero, siendo :onéecuentemente
operaciones de importacibén. Por lo tanto, las empresas res-
tantes reaslizan ventas de bienes y servicios hacia el extrég
jero, de las cuales se estarf hablando de operaciones de ex-

portacién (B).

Por otra parte, tres de las diez empresas efectfian sus
operaciones sobre el extranjero a través de 1a cobranza. Dos
de éstas realizan compras del extranjero de bienes y servi-
cios las cuales representan importacicnes (A) cfcctuadas por
la empresa como lo hemos indicado con anterioridad. La em-
presa restante utiliza el servicio de la cobranza en sus ope
raciones de exportaciones (B) de bienes y servicios, reali-

zadas hacia el extranjero.

Por consiguiente, las dos Gltimas empresas, utilizan el

servicio de Ordenes de¢ Pago para efectuar sus operaciones
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de importacibn de bienes y servicios y la otra cn sus opera-
ciones de importacién (A) de bienes y servicios y la otra

en sus operaciones de exportacién (B) de bienes y servicios.

Como hemos observado el servicio internacional que es
mis solicitado por las cmprosas es ¢l crédito comercial que
representa el 50% de las empresas a las que se les aplich el
Cucstionario.v En segundo término, se observé que la cobran-
za es utilizada por un 30% dec las empresas.a las que se les
aplicd dicho cuestionaric, y en un 20% es utilizada la Orden
de Pago en las operaciones que realizan las cmpresas tanto
para sus importaciones como para sus exportaciones.

Se observé también que un 60% de las empresas a las que
se les aplicd el cuestionario efectGan operaciones de impor-
tacibn y el 40% restantes realizan consecuentemente operacig

nes de exportacién.

El 100% de las empresas a las cuales se les aplic6 el
cuestionario no solicitaron los gastos asociados, ya que un
70% de ellas, pactaron sus operaciones sobre la cotizacién
FOR de las merc.incfas adquiridas o vendidas y el 30% restan-

te desconocen su tramitacién y procedimientos.

Por filtimo se considera que las empresas han venido uti
lizando por varios afios el mismo servicio, ya que desconocen

los demis servicios o por que sus operaciones requieren ne-
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cesariamente ose tipo Jdo servicio. Sin embargo, se conside-
ra también que las emprosas no son lo suficicntemente aseso-
radas en todos los sorvicios que la Banca proporciona a los

importadores como a los exportadores.
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CONOCLUS T ONE S

Es importante sefialar la trascendencia que tiene el buen
mancjo de las operaciones de Exportacibén e Importacién a tra
vés de la Banca para el funcionamiento y desarrollo de las em
presas; es por ¢llo que las empresas requieren de personal -
suficientemente preparado para llevar a cabo estas operacio-

nes.

Por eso sc consideva que el Contador PGblico que desa--
rrolle su trabajo dentro de este campo, deberf tener los co

nocimientos necesarios en Comercio Internacional,

Por lo tanto es indispensable que cuando las empresas -
realicen operaciones de compra-venta sobre el extranjero tén
gan conocimiento de los servicios, ya que es con el fin de
que sus operaciones ya sea de exportacién o de importacién
sean canalizadas a través de los servicios més adecuados,

obteniendo as{ mejores beneficios.

En este trabajo se describe en forma genérica cada uno
de los servicios que proporciona la Banca a exportadores ¢
importadores para la realizacibn de sus operaciones tales
como, la Orden de Pago, la Cobranza y el Crédito Comercial
considerando a éste el servicio més adecuado en operaciones
que se cfectlen en el 4mbito internacional por que se tie-

ne un mejor control, un mejor scguimicnto de la operacién



y ademfis se tiene un monor riesgo para todas las partes que

en clla intervengan,

En ocasiones las transacciones se pactan a través de -
los representantos on México de las compafifas extranjeras y
no dircctamente con los compradores o vendedores extranjeros
por lo tanto, no sc tiene un contacto directo con la compa-
fifa extranjera que estf adquiriende o cnajenando los bienes
o servicios solicitados, o bien, por que sc trate de una -
operacibn pactada por primera vez, o simplemente que haya
desconfianza entre los compradores y los vendedores, por lo
que todo ésto significa que existe un alto riesgo en este -

tipo de operaciones.

Bn tales circunstancias que son las més frecuentes, el
Crédito Comercial es el servicio mfs adecuado en el comercio
axterior por que tanto los compradores y los vendedores na-
cionales como extranjeros estén sujetos al cumplimiento de
todos los términos y condiciones que en el Crédito Comercial

se establecen.

Ya que se trata de un servicio que ofrece garantias tan
to a el ordenante o comprador en sus operaciones de importa-
cién como al beneficiarioc o vendedor en sus operaciones de
exportacibn; es decir, al beneficiario por que al embarcar
sus mercanc{as hacia el extranjero, tendré la garantfa de
que recibiré su pago, siempre y cuando cumplan con sus obli-

gaciones como exportador en el aspecto de control de cambios
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as{ como también, cumplir con todos los términos y condiclo-
nes que se le requicran en el Crédito Comercial., Al importa-
dot por que tendrf la garantfa de recibir los bicnes o ser-

vicios que estf adquiriendo en el exterior, ya que, a través
del Crédito Comercial va a condicionar cl embarque y ol pago

a su proveedor.

Por otro lado tanto los exportadores como los importado-
res podrdn canalizar sus operaciones a través de los servi-
cios de la Cobranza y la Orden de Pago; por lo que deberfn
determinar cual servicio utilizardn en sus operaciones con ¢l
extranjero, tomindose en consideracién las necesidades rea-
les de sus empresas y ademis deberin tomar en cuenta ol tipo

de operacién de que se trate.

Por dltimo se considera de gran relevancia el aspecto de
control de cambios que existe en nuestro pafs en todas las
operaciones, ya sea, de exportacién o de importacién por que
todas las empresas que realicen cualquier tipo de operaciones
con el extranjero estdn sujetas al cumplimiento de los com-
promisos que adquieren con las Instituciones Bancarias del
pafs; compromisos suscritos a través de los C.V.D. Compro-
miso de Venta de Divisas y a través dc los C.U.D.D. Compro
miso de Uso o Devolucién de Divisas que contraen todos los
exportadores y todos los importadores que utilicen divisas
controladas; ya que de todo esto dependeri que las empresas

tengan o no problemas en sus operaciones tanto para la venta
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como la compra de cualquier tipo de divisa en el mercado de

tipo de cambio controlado.

Finalmente debemos de tomar conciencia de la gran impox
tancia que tiene el comercio exterior para el pafs como para
las empresas, por lo que sc¢ hace imperiosa la necesidad de
sostener e incrementar las exportaciones de productos manu-
facturados no petroleros como lo ha establecido el Gobierno;:
ya que es necesario evitar el convertirnos, en un pafs mono-

exportador de Petr6leo y sus derivados.
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