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1. PROLOGO

Bn nuestro pais el auge que han tenido las empresss comercisles
ha 140 en aumento ya que proporcionan un gran impulso a la eco
nosf{a nacional, debido s esto su nivel de operaciones es grande
7 8 necesario contar con un adecuado eontrol de las miemas,ssi
como el adoptar un sistema de valuacibn de inventarios que poti_
@s & 1a empresa de acuerdo con la realidad econdmica por la que
straviesa ¢l pafs.
El sistema de detallistas oo ol nis conveniente para ser m’t.
do por una empresa comercial o industrial que exclusivaments ma
neje inventarios de articules teruinados ya que inelwsive 1a -
Loy el Impuesto Sobre la Renta en su articulo 58Bis que - se re . -
fiere de les obliguciones de las Sociedades Nercantiles, en gu . - .
fraccibn III, inciso ®e®, reconcce sl sistema detallista come = RYL:
. un aftodo de valusciln de inventarios y e la freceifs IV, del
uismo articulo, come wn métose de contrel de inventaries.

Bt este tradajo la finalidad que se¢ busea es dar informacién -~
"acerca del métode de detalligtas, puss en nuestro pais se le .
s dado pocs difusitn, & pesar de estar ineluido en la sfixims -
ley mercantil cemoc 1¢ es 1a Ley del Impuesto Sobre 1a RemSa, =
" adenbs reuns 108 requisites pars ser eonsiderads eemo un eist !
ma 80 contrel y wn mitodo de valuacién de tav-uﬂol. ‘lmf_ )
ristica que reune ool-cato este mitodo. -

Un propbsito adicionsl;, es ¢l acrecemtar h inferaasiln sceres
‘ael mbtodo de desallistas en las escusles que se eneargmn de -
ansefiar temas relscionados con este trabago, ya que la ubuo": -
" grafis con la que se cuenta en la motuslidad es escass y an
oil de lecalisar. Si se logra despertar 1a m\not“ o m o
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. mis aserca de este sistema de valuacifn y control de Anventarios -
e habrd aleansado el objetivo principal de esta investigseién.

< L.
N .




nen 1a carasteristica de proporcionar a los sonsumidores las fa

. :1a presifa del vendsdor, que obliga a suchas pereocnas a comprar .

Sy }Ccau umhonu se establecian las sonas eemereciales -ﬁ Ty -f’

I3. IR2RODUCCION

Para cbmndnr 1a contabilidad de “detallistas”, en primers ins siis
Saneia debemes tener conocismiento d¢ las circunstencias y medio
"embiente en que se¢ desenvuelve la venta al detalle, ;

Bl comereio en nuestro pais es el sector que marcha al mismo tiem

PO _que la setividad econbmica en general y 4ia con dia .o -oum

88 oon ol fin de cumplir con las necesidades de desarrolle ooc.l
-tco-ooem de nuestro pats. :

N
Dentro do 1a estructura del gomercio, figuran las tiendas -ae m o
oervicie, las cuales se originaron en l1os stades UMnides .. Nop-
:”pﬁortu. por la decads 4¢ 109 30s. a 10s 40s., las cuales tto_'

‘eilidades necesarias para que ¢l10s mismos .otoootuua los arti
-oulos que desean adquirir.

31 auteservieio se basa en la idea do que 108 clientes comprem -
sfis euande tienem acceso & la mercancia pudiendels observer y - .
" Sosar hasta 40014ir que o8 1o que desean sdquirir, mo teniendo . .

: .to ave no nesesitan, qQuwedando de esa saners .l. satisfoshoes o =

'll erecimtento & las eiudades orwb que numereses -.1... PR
"'.obuoth se eneentraran slejades del centro de la eivded, e =

. pmmo-. ul-l-o. les prodlemas de tm»ﬂuth al mtn
' 4o 1a ciudad, y en este les prodblemas de emmtutmﬁo a0 -
'.u.uu .0 muton-unu. provocarén el macimiento’ « tien

m 60 autoservicio en 1as colonias, pars dotar asi & 10e habi -




-tantes de las sonas alejadas del centro de la ciuded, de 10. sa
tisfactores que les son necesarios.

Indudadblemente, las caracterfsticas de estos negocios fuerén fun
damentalumente 10s 20tivos que propiciaron su nacimiento ¥ auge,
1as cuales puden resumirse en los siguientes puntoss

1) R pébltec se sirve por su propia sane.

2) La exhidicién de mercancia adecuadsmente «nuwtu que ms
1ita su seleceibn por el comprador.

3. Bn la misma tienda el cliente encusntrs articulos de diversas
i{ndoles eomo son: abarrotes, vinos y licores, cames, mcu. l.o
- gumbres, salchichonerfs, sapaterfa, regales, etec.

TRASCENDENCIA SOCIAL Y ECONOWNICA v )
!.. importancia de las tiendas de autoservicie desde el pmte do.

vista secial, se encusntra en el hecho de proporoionar a toda 1., e

_pedlacibn de una ciudald lee satisfactores y ventajes e m‘- :
' emeentrarse en el centro de la ciudad, sin necesidad de acudir &

§1, preporcionando también per su ubiessilm wn gran m - T

ousate a eoncentraciim de masas de podlecién y de nu.uu.

" 'Besde o1 puato de vista econémieo, la uport-ou [ m tuu-j
ae -'.“M.t. redica ems : - s e X

©-3) San lugar @& NUevVAS inversiense, pues omtn-: qQue ' a u nnlo

-, -40F @6 estabdblescan nuevos negooios que vienen & o-n--t-r 10.7

. 8ervieios que m.onuam dichas ttm.

,,_,.z) Apertura de fuentes-de trabaje que monetnn a 1.- mnutui
'€e 1s sena en 1a cual se establecen. P :
4




", ®le que en el pais ee produscan los satisfacteres nunu-tco ra

| ..eibn econ capacidad para comprarlos.

3) Les precios son més bajos que en otros negocios ya que existe
reduscifn de gastos 4de operncila por ger poco el personal contra
tade para la atencifn a lon clientes y por el financismiento que
80 obtiene de lee proveedores. '

4) 1a 1dea Primordial de eston negocios de obtener un margen sf
nimo rasonable de utilidad pero en crand-s volumenes de¢ ventas, »
origine q-o se den rayores facilidaden y cuodlduu a lo- eli-l .
ten, )

$) Propician el desarreollo de la industria de la comstrucoibn, -
‘eome @¢ ha pPodide observar en las szonas Norte y Nereste de 1a Oin
dad de Wéxico, en donde exicten infinidad de¢ fraccionamientos de
casss habitamcién, oque sin la inntalaciln de centros comerciales, . '
" ne hubileran tenido el éxito que han logrado.

Para 1ocrar el desarrollo de erte tipo de negocios es hmu“

7a e} consumo, puss de otra manera se hace necesaris su hnﬂn
“‘et4m, 1¢ que tendria como consecuencin un imeremento en los pre
- alo® de venta que reduciris por consiguiente 01 liotoo de ’obls.

. Bete ettuscibn origimaris um resultado eontrarioc s le. unnlo.‘ ’

2 m ee tendris wra encasa venta que llevaria a wna menor rets
eifn de invemtarics y por consicuiente sertendrria wna menor nt‘. :
" 134nd 'y enta sttuacién haris que los inversionistas uunsor- N
'@e efectuar esta clase de inversiones.

Les mamuaean futuras paras el de-nmuo de ntc ttpo do nc-
N .ootoo on nuestro paie son suy ¢mdu 7 s -o‘tu que p... 01

Siempe el nlmeroc de ellos ha venido aumentando y los s o:ucm-
: ]




‘tes Ran viste crecer Su eRPress & Pascos agigantados, a tal grado
" ‘que las tiendas més antiguas de México han cambiado sus sistemas
~tredicionales por el de autoservicio. : o




L lwcha 1on que tuvieron que transcurrir parsa que el tuco -oru.

IIl. ANTRECEDERTIRS

B sistema de detallintas, afirma D.V. Premlmthn. mtb o R
gzopa deasde ¢l afo 1890, y tuvo su origen en la buenn colthbn

. entablecida nor 10 almacenes de ropa y novedades, marcadores do,
precios de venta en cada uno de los articulos con ol fin de atery .
4o a la cliantela con prontigud,

- La facilidnd de conoccer los nrecios da venta 4o 1a meresncie, -
1es permitie practicar inventarios fisicos valuando al proato e
venta todos los articulos, lo que resulto sencille y fhetl do v’ -
" luar com un eistemns a base de precio de costo,

" Bn les Bstados Unidos de Nortésmarica desde el afio de 1872, -
- Hacyh 4¢ Nueva Yerk eampleada un -1-&- auy »mootdq:n que se
suplea y conoge actuil=ente. Para 1913 varios almacenes .j).od-
ron el aistena de detallistns y, a principics de no ‘migmo ﬂo.
se Nmdd la Asocciacifén Nacional de Detallistas de lop. qntou
' oemensayén & publicar un boletin empecinl pars mlu dq este ;g e
Bl sistema se consolido en los ut-do. Unidos de lon&-orten 0175
‘slio 40 1941, af'e en que fub reecmocido totalmense por las m»;
éndes ficesles; no debemes descOROCer que morh varios dlo- L

. no 10 meeptars tgtalmente y 1o incerporara dsntze 4o L) locnlo- ‘
 eténm. ‘ D
) nm. eonsideraron a Carlos B. Clark, el puro [ 153 -“oh do
_ astellistas (REFATL NETHOD), esmo se comoce en 108’ Mmo Ml
S aewy. quila fub el primerc que encribié sobre el tema en su_ mx-
7 culo *RESERVOIR CONCEP-IS KRUNOTE OP mns. uun. ov x.mn

" (Dietembre g¢ 1933) °. »

B realidad ) -utm de don.'uuzu no s nuovo. I.o q\n .neolo



.08 que en NMéxico es poco conocido, en parte porque lnAupluu“u
"@e ha 1imita@o & supermercados, almacenes de ropa y tiendas el
-mentudeo, ¥y por otrs parte, que los centros de estudice eo-o‘ion

1a UNIVERSIDAD NACIONAL AUTONONA DR MEXICO y ol INSTITUTO FOLI-

'PHCNICO NACIONAL, no tienen contemplado dentro de sus programss
. de estudio de la carrera de Contador PGblice, el sistema de de- _

‘tallietas. : S

‘81 sistema de detallistas no solo abarce el control ¥ mmua Lot
do 10s inventsrios, sino todos los espectos sercantiles ae. u -
“empresa y su implantacién dependerd de¢ las emotothtuu ' - ' S
- cada negociacifn, tomando en cuenta los bonottcu- que L L nol- k
" obtener desde el punto de vista de control interne. adenis do -
k cumplir con las dispocisiones fiscales rul-ontu-lu. .

" De mecho 1a Ley y 61 Reglamento ael Ispuesto Sobre la lom. vt- v
.. gente 16 contenpla con toda claridad, dando inclusive 1- epetén:

. de combinarlo com otros sistemas de valuaciln de tnv-t.rtu oo-
'm0 pusten ser s U.B.P.5., P.B.P.S., ¢te., 10 que representa wme -

. gren ntomnn pera los causantes que tienen la obumth do
- controw sus tnmtu-u-.




- IV, CONTROL CONPAELE DE LOS INVENTARIOS

BEPINICION.- Kl control comntable de los xnventértol es ol comn-
Junto de procedimientosy técnicas tendientes a lograr el control '
de existencias de mercancias medinnte recistros contables que e
‘permitem conocer las unidades y valores que tnhr.i-an el tnv'-ng‘
.rie, anigome controlar 1os movimientos de entrada y v-nl.tl'a;l‘o -
mercanciss, cuyas valuacibn demenderd del método que se utilice.

. PINALIDAD.- La finalidnd que se persigue es la d4¢ ojercer moog .
trol estricto sobre el inventario destinado para la venta ¥y eeug
aer en formn poumonto 1a existencia de norcnnein ¥ al -tuo
'Gi-po. dno!-uur oponllu-uno el costo do los .rt(culu vu-
41don para ohtener 1@ utilidad bruta. : ’

! CLASIPICACION.- Los sistemas de oontro]. e :.nvontnrs.oa . olut
.tum on s

1) loro-selu Gererales

2) Anelitico ¢ pormenorisedo .
'3) Inventarios Perpetucs
a) PETALLISTAS.



:1) SERCANCIAS GENERALES

El sintema de NMercnancias Generales es el mAs sencillo qﬁe se gb— .V :
noce Por cuanto a su ejecucidn, .m'inbarco no se trata de un ois
tema, sino de un simple registro contable cuya informaciln es ==
‘hee-hlotu ¥y representa ciertas dificultades pars la correcta in
terpretaciSn del saldo de 1a cuenta Gnica que se. smplea’ (Mercan~.
clas Genernles), que registra todos los movimientos de mercancf=
as, tanto de entrada como de salida, & precio de costo y precio.
4o venta, por 10 cual results un procedimiento anscrénico. -

Como ya se hizd mencidn, este -utm se bass en la utuu.c“a
de una sols cuenta denominada '

Nercancias Generales y cuyo movimiento es hoeongﬁoo & que .:’ﬂ“‘ ]
. mesela vslores a precio de costo y a precio de v-t-.ypévr 1o = °
~ cual su -salde durante el ejercicio no tieme -tmittuao. 8010 =

hasta el final del mismo, cusndo. se realice el uvontu-to ﬂ.tco'
de mercancias. ‘

= M‘tam [

We se c-ooo 18 ounoaeu de -ore-etu mu 01 o:ouuu

mto 01 ohretoto se de-ecnoco 01 mto de. vont- y u -Ol-,,
o nm bnt.. ‘ .

ll Mtado de Resultados lblo (L] ’uodo preparsr al M lnl ‘-
oJonteto. previo recuonto fisico y anflisis de lo. -ovhton -'
1itee @0 h cuenta de -oremoiu moulo-. ~ : ‘




2) ANALITICO O PORNENORIZADO
Su control en (nicamente en valores y consiste en utllilu tnﬁ-
tas cuentas como sen necesario para recistrar las operaciones de .
conpra - venia, entre ellas 3 S
.o. Compras Totales
. Gastos Jobre Compras
‘o' Davoluciones Sodre Compras
'« Bevajas y Bonificacionss Sobre Compras
« Ventas e
« Devoluecionea So“re Ventas
"o Rebajas y Bonificaciones Sobre Ventas
« Inventarie de Nercancias
. c:.cé 4¢ VYentas (Cuenta Liquidndora)
: Pare conoeer el ¢osto de las mercanciss, se hace necesario efec~ »
.. twar un recuente fisico de mercancias (Inventario) al final del

i "'vo,jorescto ¥ la difercncia serd el coscto de adquisieiln o produe-~ »lv 3
e16n de 1la merconcia vendida.

. ventass s
- « K8 un sintena sencillo y barato

“.l realidad no es un sistema de control, sino més dién \q' mx.. ‘
Sre de operaciones. : : '

1




Dnmi-sn H

+ El coato de ventas -610 se puede dotenm-r hasta 01 ﬂn-l del
ojoreteio. :

« Fo ee conoce la existencia de mercancias durante el ejercicio.

“ s La utilidmd bruta se determina hasta el final dol c:orctcto.

Se desconocen los tlltnntc- ae -orcnneinn que cn forma ¢1obal
10. .blorbc el costo de ventas. i




3) INVENTARIOS PERPETUOS

Este sistesn permite controlar los inveni:nrios en unidndes y va-
lores, utilizando tres cucrntas parn el registro de sus operacio-
fas, una d¢ Balance y dos de Resultados. '
Para ¢l control de unidndes re hunce necesnrio abrir registros -
suxilisres por cuda tino diferente de articulo que exista en e}

inven:ario. :

Las cuentna que ge utilizan en cate at.té:m son 3
o Almacin de Nercancias.
o Ventas.

e Comte de Ventas.

- L euenta de Almncen reflejn en formn permanente el valor del in v
_wentrrie ain necesidud de recuento finico, y el control 1:"‘1.}!-
nis dc unidodes y vilores ae realizn mediante nziotros'qu:gliié
Ten que se utilizan para control de cnda tipo de articuld, la ag: .
ma de entos registros auxiliares. a subvnlor" de costo, dede ser
“ggual sl saldo de la cuentn de brlance (Almacen de Ioremciie).

M eontrol unitario y de valores por cndn'ttp'o diferente a¢ aor-': -
onncias, permite valuar con precisisn las snlidas por ventas &
- su precioc de costo.

13




4) SISTENA DR DETALLISTAS

El sistema de detallistas consiste en controlar los inventarios .
por grupos de mercancias en forma simultéinea a precio de costo.

Dicho control ‘se logra mediante registros contables que pouiton
1. utilizacifn de unn cuenta de balance para el precio de costo -
, cuentas de orden para ¢l precio de venta.

Aunque su nplte.ex&n esta limitndas a inventarios de micnlo-

‘,toulm-dn. porque 8610 a estos se les puede asignar su mex_o R
de venta, ¢l sistema se considers tandenpleto y sfs adecuado que
el de Inventarios Perpetuos. '

14k




IV.I. HNETODOS DE VALUACION DR INVENTARIOS

Definicibn : Se entiende por métodos de valuncibn de inventarios
el conjunto el conjunto de reglas que se utilizan para valu
ar adecuadasente las existencias de un inventario con moti-
vo d4e recuento fimico, o bién, pnra valuar correctaments el
costo de los articulos vendidos. '

Pinalidad : La valuacibn real permite conocer ¢l costo de lci‘ -
articulos vendidos, importe que se¢ renta de las ventas para
obtener la utilided brutu del periodo,

: elul.nenelbn s De conformidnd con la técnica contadble y, en con
: cordnneis con 1o que establece 1A fraccibn III del articulo
58 d¢ la ley de Imnuesto Sobre la Renta, se clasificen de -
1a siguiente maners 3 '

3 o.ito. 1dentificados

@ Costos Pre-edto-

¥ 3 Primerns Matradas, Primeras Salidas (P.I.P.S.)
: 4 ‘Ultimas Entradas, Priseras Salidas (l!. .P.s.)
. 5*"'9.31.!.3!3!;3

t conveniente remaltar que 1a adopeiln de mlquton de los n‘-
) tom indicados nos conduce a resultados dtforontc- on la: lotolb
‘lmelh dol costo de ventas y como eonueumeh do 1. uunm

‘ ; bmu. * 1%




l. Costos Identificadon.- Ente método consiste en valuar los in-
ventnrios al conto hintérico en qQue fu€ producido o ad
nuirido cnda articulo que integra ln existcneina de mer
crncfas. Para conocer el costo de estos artfculos, ge-
neralmente se etiquetan o se les adhiere una placa com
1la clave del costo o su identificacibn, dato que puidc'
comprobarse en auxiliares, que contienen toda la mfd:
mncibén de los artfculos recibidos de produccién o com- k
prados con mum respectivos costos. . o

Bjemplo de un minmo artfculo producido en Aiferentes fechas

PRCHA DESCRIPCION VALOR CLAVE
Wnero 1984 Tipo A $ 25,000 A=02-84-B2IIS
Sarso . 29,000 A-03-84-R1J33
Nayo 1985 - = 30,000 A=~05-85-0JJ33 .
Seps. - - 40,000  A-09-85-DJJI3
Mero 1986 - . 50,000 = A=01-86-BJJIJ
| Lruwe

Consideraciones @

~1) La emprasa del ejemplo utiliza le clave ABCDRPGHIJ, pase cong .
cer el valor de costo de entos articulos, la cual se interpreta '
" asignfndole digitos del uno al cero como migue .

Clave Alsicliolzlrlolulzls
‘Descripcibn 1[2)3]als|s]7]8]o]o

16




Con las literales anteriores se mdo construir cn.lquter cttr-.
; ast por ejemplo ¢ . :

50 » BJ
25 «» BB
.‘5-’.’

.u-h de 1a clave -ntorsor. se antepone 1la -muato mtomu
h s .

. ml x.nom s hn el tipo de articulo
. Do- Digitos 3 Nes 4o produccién o compra
) “Do- Digitos : Afo de produeciﬁa ° cupn.

: . Por tamto

| A-01-84-BRJJI  =Articulo t1po =A%, prosucido en Maero Y 190
o con valor de emo de 8 25.000 oo

;;:) ‘A 1a fecha en el inventario exiaten oince m(o\nn unn.
. $1p0. "A® ecndiferentes costos de mmeth. ia ntompnto
: .',ri.. scuando se venda wno de ouoo. que euto le uw :

-‘ :,'_'3) n eo-to url .quol quo lnuquo su ucuttuuuh [ ol.vot ae
» Scuerde al guste del cucnto.

5 C l‘-,!o : : -
.. 80 vends en uoo.ooo.oo un artfoulo tipo 'A" cuy. euv o 1den-
i 'ttﬂmua de eono e 3 A-OJ-M-):JJ:.

' 17



VYenta $100, 000,00 100 %

Coste segin clave 29,000. 00 29 ¢
Tt1l3dad brute $ 71,000,00 ne

o Q-’oﬂ.dtcno. 1

_ -) ll. ‘coste no puede ser diferente al que indique 1 cl-vo. ott-
» quotn ° plm. v

-9) !-1 ves 61 costo que mfis nos econvenga sea 01 de 8 so.ooo.oo :
POTO para obtener este costo seré recesario qus. mn—m.
ol eliente hudiers preferido el mimo con’ ol.vo A-OI-OGQ“JJ

81 mitodo de costos identificsdos se utilisa en la préctica un
: inventerios de poco moviniento, generslaente de waler muu‘-' :
’blo cemo mnnuu posada, oqut’o de tmnno. cu.

Bste nitedo ¢e valuaciln se puede utilisar conm s

e am-. 49 inventarios perpetucs o
- Sistema analfitico o gormenorizsdo.



2. CO3TO8 PRONEDIOS

htoy-‘codo on ol mia conservador de todos, ee utilisa cunndo va
riaciones minimas en los precios y estadilidad econbmica.

La determinaciln 4ol costoe de los articulos vendidos se obtiens o N

Ccolm gran facilidad ya que bastn con multiplicar el pnrecio prome-
_.4%o por ¢l nlmero de piesas vendidas,

Kl costo promedio es 1£UAl & dividir el saldo en valores entre - .
ol mimero de unidades en exintencia 1 ’ B

Snldo en vrlores
Coston Promedios =

Existencia

‘ljuplo 3

. Comprs 10 artfculos "A® a § 20.00 c/u = § 200,00

! .v 15 - ® @ 21.m - . 315,00 ’.
e 10 = = e 2200 " a  220.00
| | $735.00
$735.00 '
B Oq.to Premedio o = § 21,00

.00

‘ ror 1¢ tamte, i vendemos 12 art{culoc a 40.00 e/u, L2 cmo se
'Cnantu 40 1la -tcutoato aaners 3 i
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P ‘10.

Ventas ( 12 arta. n § 40.00 ¢/u ) $ 480.00
Henos

con; ( 12 arts. a 8§ 21.00 c¢/u
segin Costos Promedios ) 252.00

Utilidad Bruta $  228.00

- El costo promedio se determina en la préctica al final ge cada
- @es pare valuar al costo el total de salidas por las ventas del
perfodo. ‘

As{ mimmo, es conveniente resaltar que ses obtienen Costes Prome-
~dios por cesds tipo de articulo diferente que existe en el imven-
tnrto. 10 cual obliga a utilizar registros luxut.rol. como por

ejemplos tarjetas auxiliares de almachn. :

 EL método de Costos Promedios 8810 se puede utilisar con un eis- =~
tema de inventarios perpetucs, que es ¢l que )omttc mtrolu- "‘,;TJ_'.
unidades y valores, datos esanciales pars obtener 01 Costo Pro‘g :

20




3. PRINERAS ENTRADAS, PRIVERAS SALIDAS (P.E.F.S.)

Pradicionalrente se ha mencionndo que ente método se utiliza en
épocon de depresifn, cuando eximten constuntes bajas en los pro=-
cios, eituncibn que no correaponde a la &poca en que vivimos.

Bste nétodo conciete en vnluar las salidnn de smercancia s los pre
~clon de costo de las primcras entradas, que son los nis altos, -
Rhasta agotar existencias de las primerac entrades y asi sucesive
merte. 3¢ simplifica diciendo que 10 primero que entra es lo pri
|ero que sale, pero no fisicnmente, sino a su valor de costo.

De 1o anterior se desprende que el costo de ventas estd absordi-
‘endo el valor rmha alto que rige en el mercado y que el inventa -
210 quedarfi valuado automiticamente al menor precio, logrando con
esto cumplir con el princinio conservidor en mnrteria de inventa-
rios, @8 decir, el inventario queda valuado a costo.

Prodblemea
10. 8¢ wvenden 10 unidndes & § 40,70 ¢/u = § 400.00.
" 20. Se venden 15 unidaden a 40,00 c/u = 600,00

30, Se vrnd:n 20 unidnden a 40,00 ¢/u = 800,00
: ' 21




Selucibén 1)

Ventas N $ 400.00 1008
- Henos 3 ‘ '

' .. Costo de 10 unidndes a $20.00
¢/u 200.00

Ut1lidnd Bruta 200.00

5 ‘Solueidn i)

U ventes $ 600.00
' “Nenos s

‘;."cbcto de 15 unideden & 3

“‘.100820.00 e/u-szoo. L

UE1tded Bruta 'v v 10,00
folu&t_b‘ 3)
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‘s 90,00
225.00

Gosto 4e 20 unidades 3
1114ad Bruts

5 @e'$ 18,00 a/ue

" golucién 3)




- Resumen del Costo de Ventas :

1) $ 200.00

2) 290.90

3) 15,93 .

§ 805,00

Nenoss -Saldo $1630.00

 muevo Inventario_ 825,00

fn .-1‘0 cu inventario queds integrado de 1a -u. I-l.l‘l l

‘,“.u. L '25.”

:”:jso - 12.00 = 600,00
. ———

55 4 o ‘ §.825.00

mo ul.m qQue 1a -oremeh. morahmto a.lo e su v‘lor ae
Mo .l- n.lto. poro en suchos eno-. 1ss pruom Q-m. ° ‘em=
tm m . Sener wvalor mis bdajo quo ‘las nuevas’ -muu. -l 03
10 u-o. u- uluu serén al costo -h bajo. : :

'ljc-,lo s ktpgm,,lﬂu‘u. Prhom sd;tdu.

1) Oneo mormal . Weere 1986 . § 20,00
LM T pebre @ 18,00
‘Marmo - * . 15,00




2) Caso especial abral 1986 $ 25.00
- ‘ Rayo -~ 30.00 IR

1) tas nh:om Qus se vendan, tendrin el costo mks alto, el ous
. 8l digminuye conforme se van agotando las existanciss.

2) W este supWesto, selen privero las unidades de § 25.00 que ~ -
. yeprecemtan el costo mis alto,porque existen pieses de $30.00

7, Ne es oorrocto darle salida ”mon e lan de 8 30,00 y luege a <
‘ h. Co $ 25.00, porque de acuerdo al -ltoao elegido y,con apoyo
" en. 1s téomice centable, las primeras que entren son las primeras .
ue salen d¢ ecuesrde & su osto, ¢ histéricamente entrerom- pmg!
® u- e O 25.00 : g

:o mo“ oo wtiliza en eombm-cun con un -t-t-‘ R t.nmtt- -
mm. afn em‘o también se: mn -nnuu- eu 01  0=
'.l' analitieo o ’onouoruuo. eon’ las 1imitaciones Q\n tu-o
or: .o o-nrohr wntdades. : s



4., ULTINAS ENTRADAS, PRIRERAS SALIDAS ( u.x.r.s.. )

Bate wétodo ee utilizn en épocas inflacionarias, donde los pre-
cios eonstantemente tienden & subir como es el caso actual de W
xico y 4¢ muchos paises afka,y conziste en valuar las -Alidu de
I’rc-leinu a lon precios de coasto de lan QGltimas cntradas, que -
son loa més altos, hasts agotar exintencias de las (ltimas entrg
‘das ¥y asi sucesivamente, »
Cabe sclarar que las Gltimas entradas seran las primerss salidas

pero no fisicamente, sino a valor de coste.

De acuerdo a 10 expresado pnra P.E.P.S., este método es 10 con~-
Srario, con la misma carscteristica de que el costo de ventas ad
sorbe @) valor mls alto de las salidas y las existencias quedam

valuadas automfticamente s su valor mks dajo.

Bjewplo : Ultizas BEntradas, Primeras Salidas.

xxvsrancias]
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. coscxrro | - vecra rrocio | ERTRADAS BALIDAS
v US. VALORES | US. VAL3.| Us. ws.
,/ Pnero 86 | 312.00 [so . s600 S0 $600
& pebro. » | 15.00 |30 aso 80 1050
g %o, 18.00 {10 180 90 1230
;V‘ Abril = 20.00 | 20 400 10
Problemas 1
10. Se venden 10 unidandes A § 40.00 c/u =

$ 400.00




'“.igo'o‘lto»'do uwnidades a 1

2e. Se wvenden 15 unidedes a § 40.00 ¢/u =
30, Se venden 20 unidsdes &  40.00 o/u =

loipot(a 1)

- Ventes . , $ 400.00

8 20,00 o/u - - 200.00
. Ulidad Brute © $.200.00

'Solusita 2)

Cwentas - $600.00
TNenee s S

_Q;no P 15 \lum.o 3

.20 l ] !0.“ G/I. $200.0
in’nu’u_u-'n o e
“Selvesbn 3)

,.co-n de 20 u“l‘u s

: ‘..18.000/“..,0.,

',15_-,1500 . .za...;ma._i
 Uts1ided Bruta - §.483,00

Se 00 s .0 pew

8 600.00
800,00




1) K1 resusmen de coston es igual al ejemplo .-mnojn.o por o1 -“o “
‘@0 T, E.P.S., o8 deciyr 3 805,00

2) Se obtuvieron lon mirmos resultndos porque U.5.P.S., es 10 =
contrario que P,R.P.3., pnra lo cunl re invirtieron los pra=—

cios de las compran.

N c.bc tnnbt‘n aclar:r que en eete mftodo, la mercancia: cmouh-l‘. .
.- te ®nle ® su valor de coato mAsa alto, yn que cxeopctonlhmto "-g
Llas m.u-n compras o entradas pueden tener valor menor que lu_ B
_‘ 'mtortoroc. en cuyo caso, la valuaci’n no serd 1a sks altn, porb k
- que._la Gltisa entrada no se reciatro a precio de -aq\unet&\ P

perior a lan exintencins.

'?‘hto nétodo se utiliza con los sisntenns de 3

-A) Inventarios hrrntuo.
(lnu\tndu ponuivo- nor consrolnr mtdadn y mon-)

R) Annlittoo o Pormenorisado R S :
: (OG Mﬂeun-o.. muy serias por tener que. cmrolu' onu
11bros las unidades 0 llever un registro especisl de metu
que_en 1a -mrl.s ge los cason se utiliss nrbttmnmto ¥
‘ ) mo 40 uuqrdo al -hodo Qe valuacibn).




5. mux.xat.s.- %n los métodos anteriores sv agleré 1s pecesided
de utilisar registras auxilinres especislep pars com =
trolar cada tips de mercancias, siu eudargo pars el -g L

tedo de.detnlligtas No ¢8 neceosarie, toda ves que ls -

_— ‘mercaacts se contrs>le » “ase de eruros,. ' o

2 'An'te'o- 4o explicur este métodn, es necenario aclarar los si@u'oa-"-v:

toc coneo’to- 3 .

. WRECANCIA DISTONTSLE : 7s el totsl de srtfculos dispomibles vers

'h mu. ® yrecie de coeto y ¢ precie de venta. :
- lan.plo 1]

Fa3C10 DR PRICIO DS
co3v0 : iy,
£270,000.00 2490,000,90

;: 'h mcnnei. disponidle dede interrreturse ceme lau -un«us
pmto do oosio ¥y venta 4e les crifculoe cuunado- o -u vuh"
Mn um mo h »ite olemimuida por las uuln vor. omom
| -\l. 1 Co otul nﬂt‘u.

um I oono s % la nluth que axiste cmn -1 procso 00';
to g / proeto de venta onreudo en Mrcontujo. o- dour, q“'

uah romunﬁ. ot eono 4o la -oreancla uoms\no :




_Bjenilo R

PRECIO0 N2 PRISI0 DR . PACTOR
20570 vRTa ,

$200,000.00 © $400,100.00 sof
PACTOR: . PRICIO DI 200 | £200,000,00 . g5 'g
; : ' TRECIO D& V:NTA ¢ 400,000,900 -

" Bl whtode de detalliatam, conriste eu vAluar a su velor Jde ¢osto
il euncnosa fisics de mercanofus a precio de vente, -ou-n\o -l

'blo eplicecién Aol factor de cesto, ¥ 1or comparaciéa eom la .u-»
" _comcie @isponible n trecie de coste, se ~htiens el essto de vens

o 33-910 ] v
' _'.:u venden £100,000.00 de mercancfs

- ) "razo10s raovor 38 | -
. GONCEPTO : : 000 VENRA - 003%0 . |
'.:'flmonc:. dlomtblo . $200,000  $490,000 L e B

| semes s ' EREERE R

. Veates el (200,000)
"':!M. nm uoo-mo) 150,000 304000

‘com ' V'H'Al

Ctmeas) gm0




. amULTADOS 1

| Ventas £100,000.30.
© | menos: S

- Coste de ventas 50,000,200

| UPILIDAD TRUTA ¢ S0, '00.00

k ‘u llmO de dctnuotu tiene como nrii.cirio e} ucuhnu s

‘,o un uotm & buse de promedios, yu nm. 2] smnurto ﬂnu -
vaq un perfods ¢s uns musetra de la mereanefa u-pmauo lumtc

?cum pcr!o‘o. situucidn ~ue ae ruaslte co-probur st 20 om
ea- Y -Modo ae onstos promedioe shteniendose les -t-o. nnt‘ ‘

T 40 . .
~en0 . (10)
831,00 -}

>



ATIOLEADOT :

Vantne (10 unitudes u 222,00 ¢/u) 220.00  100%

menos 1 v ) «
Josto de ventas , 110.70 ot -
| Ut1144ud Brota £110.00 . S0%

L DETALLEITAZ @

~ PRISIO NT PARCIO DR
. S roz VERA
- Jnventersie In. £200,00 240,00 R .
- Comprns netas 240,00 410,00 50 %
. Rero. Disp. 2:40.00 2780,00
/.Ventas T (220.00)
: ,’ ,hm‘.". Pin. 31,50 - ! 9660.00 B ;

. Cogte de Ventas  $110.00
S cmm——
R..A““O. 3.
$220,00
110.%0

| UTILIDAD mAUEA £310.00



ORSERVACIONES 1 ‘ 5
I.) Pué neconario con sl nétodo Ae letallistas suponer que: :la wer
_conein #e maren #1 niBlico (pvecin A2 venta) ad do\no a. w -
precic a. conto.

2) l.oo nn.l‘hdo. que ue obtienen son Ioa mtm-. mau vot, c-\n

EL u-‘oja el miet0. tipo de mrc-\nc(a.



Ve IFPLANTACION OF U'N JIITIML IT DUTLLLILTLS

Ouundo £¢ snslizan lor rros ; contras Ac un sisteme y ve decide
fsplant.r, se dede cetlar totalmonte convencito de 1a deciriln y
reflczionar noble 10s Pusos pPrevion gue dedben tomuree pors 1o -
- gPer 10® reauitudas (ue me JuAelnr obtener, no sin sntes eoﬁpuraf s
16¢ bBarefficios yve ne chtenlrfin contrs ») costo ue nes Scurres ’
rn 17 fuplonticibn de 8te nuevo mirtcma. Por 1o que ue refiere -
“ul co:to edminirtrative de su impluntacién, me ha observ-do em . . .
"1e prictior que quienes chmbhian del sistama porannorissdo, 1 wf
- S0do de valuxeiln 4. detallistay, no recuieren de un costo aii o
‘“etonul, yn que 88lo ne nece~ite 1lr aresoria de profesionistae dg
diculor 1 implent-r sistemrna,
"~ Com tuse en e1 funcionemiento del si:tems,ss deherfn cubrir prg
" vimsente los riguisntes recuicitos poru ru implantecién,

%14 PA23 DSTEMINAR YL IAVTVTARTO INICIAL i PRICIO DR 7OTTO Y.
'PAYCIO D2 VENTA

‘&) TLiSIPICAR B INVIMT.RIO TOI B1UP03.= Le clasificneién del 1]_ :

= ventsrio ese rerliscrd por grupous homoglnoo-. ror rotact&n o por S
o rapgen de utididet brute,

ey mu A TOR, PISICA DE INY/NTARIONS DE ACUIRDO OCM m Cl.‘;
E ‘51PICACTION .« La vontaja e tencr la morcancfe clueifionda por »
oppos  facilit. su recusnto. Su Tecomenfuble tener ouidade on e
S gaeatifLear pasfectwmiente 1r nercancfa psra no connidersria en =
Loun. gRupe equiveando.
.6Y) V:LUACION D= LOT IFVINPARICT . 3V T™AT210 D? 0"81'0 D RS "'l' ﬂ!{-
. C10 DR V. MPA.« Bl método de valurcién rara obtaner 01 va:l.or dol
k _costo 4 tne muronnr!au. Aebord ser el m3omo que ls empresa ve
.“n!a Utild Zendo con Aantcriorilsd. 7L urccio e venta que no‘l’o";
_ “estzme c lae arre. cfae eeré o) rie me dotarmine Gé cousrdo -

3



. Ley el ISR on su »rtfoulo 26, lus empresas pueden considerar 'Y

les politienc entuvilecid s vor 1o empresa, mediunte cztflogos
de precios, liates de precioe, n» bien, marcando o eticuetande
Sirectnm nte You ~rticulon.

2, CONTROL DT CCYPRAS A FRICIO 07 CGSTO Y VIRTAS

El leparterento Ac¢ rlmacén es el cnc:.rgado 4e preparar un repor- -
te d4e eantreda Jde uercancios, «n el cual ne concigne el vulor de
17® entrudas :oFr Srundos . ou nraocio de costo y aan\ntnno—oﬁto [ S
' su nrecio 4= v:nta. Tl encnrgndo de alancén dede tener annplios -
eonocimientos robfs lom precios de vent:s, pera roder formular um -
reporie de ucuerdo u lu politice normal de precios que .iau la
SN\ e BA.

3. CONTACE I3 JUZVCLUCIONZ: '\ TROVERICRRS

2n ] medio mercantil ex muy coadn que existan devoluciones €0 =
bre compr:e por defecto o mala calided de¢ l: mercancfa. Batas dg -
voluciones re deben munejar tunto A su v=lor 4: cOSto COMO & SU . -
valor de venta, con ¢l fin de durle salida n 1a mercancn dentro
del inveatario
~Los precios de venta de¢ estns devoluciones ose aotonun con fu‘ :
/1484 y e inmediato, nero el precio de costo de ratus devoluoig
" mes, zencrrlmente es ol precie de facture del pmoeaor. * menoe
- Que se Frcte uno Ciferente. :

‘ c..tnm DR NASTOS JUBIE JOMPRAS
" Por politica y woorde con lo nue cetablece el rogl-cnto de I..

- excluir del corto. de edc uisioiln: los fletes, zrmpoﬂ.oo. aom-
'f,l'oo. comisiones y gustos de¢ ugentes, impuestos y acnohoo Mf
10.. Je coneiderur ~ates partides gomoc narte Jel eoou. ‘9. dohn;
v_controlu- par~ - efectos del sisteau, ﬁute-nnto a o vclor do oo.,
" %0, lentro del fenglén de la ;o;_n-ne!o sieponivle.




Se TIITSCUENTOS, IIASLS TV BOMIFICAOION3S coW cOrT2AS

1 importe S en'-a!- o rtides ceneralmente emtd ‘:«xpamrs DOP Lnn
noate e crdédito del ;roveedor, y: nue no se eonsidararon er o1
valor de focturu de lae compras. 1 rezistpa contaltle de estas'
. operaejonee pornite dcterninar el precio neto de les comprae y o
£ comtrol ar {nportante per- el siftema, ya nve tu-i‘\uyo el vh
lor tnicirl #1 eosto Ae 1nr compras.

€. TRANSPZATNCTAS

" 1a tranaferencfe le nercwncfa se pucden nrerentar 4rce Carom,
cue gon : ‘ : T
T Teanrferenzie Intarnn.« Amnors el movimiorto de lmrer-ne!z_z_ dcnti‘b
Ac une ziaa t1emda, entre 408 diferantes tapavtamentns de 1p =
=imm-, par. “atisfecepr necintda’en te 1- nisna tienda, . - g
Srorgfarcicin Txternn.= Lapara Lis moviniontow de uoreanot. ont"o
20€ Joprrtssnton du diferentes tiendms, gvuurdlmente c:r.stm:ﬂa
vor 1i redestribucidn e 1u mercancim »n cxictencine:
Troneferencic Interdivisibn.= Zon las que aparsn los novtmtou_ -
tos “e mercuncia entre la 4ivieién de otro o-udo d“‘omto -1
nue originnlaente posefa la mercancia.

. Tote mwms.onto e resioira svanndo o rwtnndo ol 1mﬂ0 (3 eoo-
“to’ ¥ velta en lus cuentrs de eonym de C:nln waa de lu ttendas
sexin €1 electo se 1m oporuo!.&n. .

. 7m 42808 10s cusus de ‘ransferenciu el +onto de e -enwc!a qu
! hubhn ‘estedo Yiepouidle (inventarie iuicial sas mpm‘ao
ne ue verd afectado, pues el dcpartamentc Jé una tienda $ieninus
&2 aercancin digponidle y €) dejsrtamento de la otra uond
E ruo recibe 1x mercannia’ wuments €1 valor << 1a um.-
‘. " vaiot de costo y 4 8V v.alor de vente.
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T. CI"BIC3 D2 PRBTTLS

Lon cunbloe de¢ ;Tecin pueten ser df awmuto o redajs.

JURBNTO3 OB PRNTIO o

:; ~urentos 42 precio rw 1. wolificucién del vulor de vente orici -
nalasnte Aeter Anudn w una u--.rcuﬂqi: s de ncuerdo - 1lu polftica -

Ge 1a cPredrn, wrtos ~andior 7odrdn rfeclur 'na parte de la mere

cancfa pusrts 8 18 veanta ¢ Lifn e depuarivmontos completor, Pn w

1 euAlqviert de 16® caros su resistro se tendrf que hacer iniceriep

-te @& Tr:cio de venta.

8. LINRIC T CCRTROL DR .43 ITWICIICHTI O LA

A

i :-)‘ TOR VINTAS.~ Ls enlide pur eote c¢nucunto lebe c2r g cu vialop
o ort‘sn:«l. ®8 declir, »l rrecio aue tenfun cuw:io integruben el g
. weptnrio 4: In mercancf{ua disoonidle. Ju control se puocovejorécrf
. medinnts la formulacién de rerortes dirrios Ge ventas, o;,btou‘.{j-',.'
: ‘ror a1l resumen MAwnhs nue producen lus oﬁoutn-- rodstn-hm; ‘
. ‘ﬁ:;.quo ‘& trivés Ge sus teclse controlan 1a venta 70T EIVPOS. o
? b) JEVOLUCIONZS COBAR VENTAZ.- \urara el uonto de le -mineiu
btuc hletolso-no ful onajmudn en lup tiendue y que poy dtverm
) o-u-no son routommu a la tienda por parte Jdel cliente,

S 1 :RQ!STROVCWT,A.-. DSL SI3TNA 7
71 registro comtuble dsl siotema de letallistas, tiens mucha simy

.f.';uu cob ¢l le inveutarios perpetuos, con la diferencin d'q”"»quo e
kv




©  controler el invent:rio a su nrrecio de venta.

no Fe controlun unidules, y £ utilizan cuentas de orden pnre. =

0) CATALOGO DT CURNTAS.— ™n considerscién u que el sistemn utily .
8 muy noces cuentus, Sstus deben imnlementearse a1 cetfloszo nore
mal.d0 1a empresa, nura NO tener cambios sustanciales ﬁuo afec - ‘
ten en forma temporul ¢l rezistro de operacionas. 3in embarge a '
bemon de afiadir cuentss de orden para el control de las opeu.ctg"

..

. nes. n precio de venta y quc ron las siguientes 3

o Bxistencias & precio de venta
- léreane(u s precio ae venta

= Avmentos a nrecio Jde vente

= Precie de vents ausentados

- "@bzjas 0 1recio Ae venta
= Trecio de venta rebajndos

'« Inventario a vrocu'» de venta
= Precie de venta 44l inventarie

" b) LOVIRIENTO DE LA3 CURNTAS..
1, For 1a coapra !.,

Cdrgv: Comnras
:argos‘ Geutos sobre comprus
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Abones ' Innecos
Abomo: Froveelores

Y en cuentas de orden :

curzos Scigtencias & precio de ventn
Abono: !orenneho s precio de vents
" 2. Ter devolusiones de mercencfa i
cageot Frove.dores
_lhopo: ‘I_bvolucams S0obre Cum,ras

Y on cventan de arden :
_Cargo 3 Mercanofss u precio de venta
i Avome 3 lnohnouo a precio de venta

3- or las trensfercncine : i
'n’ Por o1 depirisnento o tiends cue roelh

‘Cargo: Compras
. Gargo: Ga:tos Qe operacién

. Aheno: Proveedores

Y em cusptas e orden t ‘
i < Camrgo: Exietencins a precio de vents
§ Abenot leme!u [y pneio de vontn

») Por L) dour*uenﬁo 2 tiemdn qun onvt- : .
—Oz-ma Puv-oun- :

a9
® de operacién

.cu‘os Fm-nelu s precio de venta:
: -Ab.ot huuaotu o preeio de vun

“Por Les camvies 4o pwu ]

) Por les. moato- a precio de venta: S e
c-rpt Aumentes v precio de’ vemta ' o
bono:: Frecio de vents wusentudos




b) Tor 1as rebajes » precio de venta :
Carpgo: Trecio de venta relLajndos
bono: ‘‘ebajas o pracio d4e venta

: .5« For las ventas 1

Cargo: Dancos
- Crrgot Devoluciones sobre ventas

. Abones Ventus

¥ en cuentas de ovden :
a) Tor la venta:
Cargo: ¥arecanefaxs a precio de venta
. “Abono: Existencias a precio de ventas
. %) Per las devoluciones sobre venta :
 Cargo:s Existencins a precio de¢ venta
~ Abono: Vercancfas a precio de ventn

m DB “OAIB!AS
 Ded ro.t.tro contable, se hbtiens en fo:- pot‘unn‘o I.. mo
| 'etém de existencias de mercancfas a su precie de oom y aqm
e moto @e venta, sin -h.r.o. pere vouﬂocr eoton dates- u ‘hase
: i nuouﬂ.o wn rouc-to ffeico. Las porm um\ho lo‘l im
g y ouno‘n de las -on-adn deben eonccer tambila ca fom
- rmﬁo g noe: gamo. lee on-tmtul ® mcto ‘o m. pm
, 1o cun s necesario utablooor un eontnl u-puneuo aed ‘un.
,'m..; : Joal

”.n. xmar. \CION TISANCIZRA

S 3 mﬂ.nm ol sistems detallgets: e T N doln coatnpla
40 - : :




“‘-cl“-tw-\neiota cue ze debe el-borar paras unu busma. tom: de -
O“tlluu. ‘l'opcMSMO de lee necesidades axistentes en la en- e
'mu. ‘@omo  pusden rer: estados de ‘rom‘ltado.. informe d¢ com -
m. ¥ ventas, ootndo- comy.arativos do coaprss y ventas, otc. . o
.:' l. nomth aue retos ~atwdor finanoieros se ozabom por m :

S b lowm‘ou“o 7 tasbién se heva un conrolidndo de todol -

33. IA""A& D2 mmmms
ce mmo que e eladore un inetructive aonn-ae dql uﬂga
5 -. vaﬂ Q\-o um d4e auxiliar en 01 munejo de opemtao- ¥ no.'

pu- -us- pars ol. pevreonal ue tntarvume on ) «nmno aol



L ') R valer de les inveatario se sjusta muun-uu a e m- :

VI.~ QORTROL Y VALUACION DE INVENTARIOS POR BT
SISTEMA D3TALLISTAS

1) CARACTERISTICAS Y OBJSTIVOS

A) No ceatwis unidades 3¢ rercamciac y/o artfoulos, sinc 1es va.
leres glodcles Qe estos, reprecsentados por 10s 1lotes de mer -
cancia que por eus caracterfetices se hsn amm on categes
rias, lineas y departamsntos. ,

B) Se controlan permsnentemente los inventarios & su valor de =
coste y venta, con base en ¢s0s d0s valores se ebtiens el fag =

' 'ter de ceste y el margen de utilidad de las ventas.

C) Pare ceaccer el inventarie final, no es necesarisc realisar tg o
cusntes ffeicos, ya que estos datos 1os puede pnpomm ol.g
sisteasn en forwa telrics, acumulando las compras realisades ¥y
ol valor del inveasario inicial ( inventario ffeico inmediato
‘anterier ) pars crear un concepte que podeamos llamar * -otoq -

ofa umnauo- que al restarle la mercancia vendida conocerg ‘

ass ol inveatario tefrioe final de la aisms.
D) Les aavonsmo- ffsicos que se practican, se udu-l a m
» uo de vanta, 10 que facilisa su valuacién, a este valer o'
1. npua ol CLacter de esste qQue corresponde ea m ouo p-p
e e obener e valor a precie de coste. :
' . B) 1a cespareciSn del inventarie flsico contre el sesrice ngu-
L erede en libres se p«ﬂmtw.mcu de mnylom-y-
%'y por 1o taato las diferenciss o faltentes (-m) o8 PO -
drén ocenooer santo & costo cozo a venta.

040 €0 008%0 O mercado ¢l que sta menor, ys qm el costo d. ‘»:
20 vendido absorve las dttouncu- por daja de vnor de lu -

. inveaterios.
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~ @) Ouando exista un aumento en loc precios de venta el precie - .
de costo permaneocerd igual, ya que el factor qun e oqlo- - 

“en 1la conversién absorverd el efecto. g

H) 21 sistema permite oconoocer el costo de vemtas por“dt«.uh
( measual, bimestral, anual ) cin necesidad de un recuento -
f2sico de existencias. T

. %) Los grupos que integran los inventariocs, nos pmm pnlo'_-, :
' rar una asplia gass de informacidn financiers, base en la t9
_ma de deciciones, como son: rotacién de imventarios, dispeai’
bilided para compras, ectedes cemparetivos de m. on.“of
ticas de costos, etc.

2) PROGESO DIL SISTEMA . :
. le= Doterminacifn de¢ la seromncia disponidle: . :
a) hammn“n do 1a mercemcfe disponible al esete.~: l- ol ‘0
" tal ds mercencis & su valor de¢ osete , uomm - u ..ug?
40 determinsde para su venta, ¥y lo «umn :

; ummu zatctd
20008 al.:u y bcastuuuu- -/m
zenes, donee o ras

A
PRECID DS 0080




®) Deterainacifn de 1. mercsncia iisponible a precio de vensa:
B8 el total de mercancia a su valor de venta, dispoanible en -
un pomdp determinado par: su venta, el control de este _aia-
po de cuentas se registrarin en-forsa sisultanea a 10s movi = .
“mientos de las cuentss de le-sercancia disponible al costo pg
‘70 en cuentas de orden y lo determinamos: s

S moat-ﬂo maem & precio de venta
|z8s. |coupreas a precic de venta
. |menes|devoluciones #/compras a precio de veata
. 1‘. ausentes a precio de vensa

" |MBRCANOIA DISFONISLE A PRICIO DZ VENTA

. Ol-u gTups se ocontrola en cuentas de ordes - _' R

1)



2.- Determinacién del margen de utilided.- Lo determinamos dedu-
- eiendo & 1a sercancia disponible a la vents la nmota aig
)uublo al oosto.

. ssrcancfe disponible al precio de venta .
senos | mercamefa disponible al precio de ooou_
: XARGEN -DE UPILIDAD Lo o

" 3.- Pactor 4e utilided.- Se determina 3

sargea o utilided
.ontre | ssresmefa disponidle a la vents
w | PAGTOR I3 UPILIDAD i




4.~ 7actor de costo.~ Existen dos formas de deterwinar este. fag— .-

tors

@) Al factor de utilidod ss le resta la uniiad, el factor obnu;’_f

40 representa la relacifn promedio de costo sobre el vuor do‘ e
noh de le cercanoia disponible ( ver cuatro # 1 ).

factor de utilided
- Enos 1 (uno)
PFACIOR DE OOSTO

'®) 1a otre forsage determinar ol factor de costo es , dividiendo -
la meresncfa disponidle a precio de costo entre la urmoh
"aisponible a precio de venta, (ver cuadre # 2 ). i

.ﬁmch disponible & precio de ocoste
_meresmcfa dtsponidble a precio de venta
- PACIOR D35 00810 '

g6



5= Ventas netas.~ Ropresenta el sonto de la sercancf{a enajee

nada, y se obtiens deduciendo de 133 ventas totales las devg
~luciones sobre ventas.

ventas totales
ssnos devoluciones gobdre ventas
VENTA: NRTAS

6.~ Determinacién del inventario final a jroeto de venta.- oon‘-"_i,
siete en nnm de la meroancis disponidble & precio de veasa

las ventas mt... las redajas al precio de vents y la msTEe
estinada.

msroancia llmauo s precio de veata
ventas netas

nhau al precio de n.t.

serea estisadas

"IWERTARIO PINAL A PRECIO DB VENTA




Te= determinicifn del inventario final a precio de costo.- Se L) ]
Siens aplicindo al inventario final a precio de venta el 2q

tor del costo.

por({x)

nventarioc final a precio de venta
facter de costo

INVENTARIO PINAL A PRZCIC DE OGOST0

8.- Detersinmcitn 4sl costo de 10 vendido.- Se obtisne restando
a la ssrouncfe disponible a precio de costo el valor del ime: - .-
ventario final a precio de costo. S

mzercamncia disponible a precio de 0ostd
aanntu'io finad a meu [ "] oo-to
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9.« Determinacifn de la utilidad druta.-

Se obtiene en igual fop
%2 & 105 otros sistemas.

ventas netas
|enos costo de ventas
UPILIDAD BRUTA

10.- iarss estimads.- El sistesa considera unas estimscién para -

' faltantes de acuerdo al voldmen de ventas y al contacto que
tienen los consumidorve oon la mercanofa, y por otra parte ,
porque el aistema no ocontrola unidades. Bn le préctioca la -
ectimacidn fluotus eantre un porcentaje del 1 y 2 % sobre - )
les ventus netas, t0do dependeri ds lus carscteristicas es-
peciales de cada negocio, ‘

1l.- Ajusse @ la SeTHma por recuanto f{sico.- Una ves efectuado -
ol recusnto f1sico y valuado a su precio 4s venssa o0 hard -
uns comparscifn ocontra el inventario en 1ibros a precio de
venta.

- PACTOR I8

VERNTA " COSTO O3S TO

snventario final en libros % _inventario fimal]
menos | inventario final fisico % ‘Anventarie fina1}
B "AJUSTE A LA MEEMA T
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DETBRFINACION DZL COSTO 75 10 VENDIDO . (ouadro #1 )

, CONCEPTO 0ST0 VERTA PAOTOR
Iaveatarie inicial 1,250,000 2,500,000 o
' Compras totales 525,000 1,175,000

" @ Oastos s/comprs 2%,000
Devoluciones e/compra ( 125,000 ) ( 2%0,000 )
() Nebe. 'y vomif. s/compre ( $0,000 )

) o-pn- setas 375,000 ©25,000

Quﬁn precia ds veass : 125,000-
' Beresmega disponidle 1,625,000 3,550,000
. Datueciemes 1 la mer- - :

. cenefe dispoaible 1 pep ,
. -uau preeio de venta 15,000

. Vemtas tetales 1,0,0,.00 . :
hv. o/ventss (____139,000)

‘Ventes netes ' 1,000,000

" ¥,128,344

_?ﬁmtﬁ RS fmor ée costes '
g-re-e(- du’-tuo 8 la veats .+ 3,950,000
uu-.u ‘lepenitle al coste ' 2a$23.000
Mg 80 wiilided ; . 14925,000
Neresmeia disponidle s la ventas -=32350,000 .
o A P N g - m.

, nr -om -smu hosn )
’ . 50
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@ No se afecta a lsc veatu por no existir mhtuto ttotoo e -

_ ssrommefss.
@ Dentro del concepto “comprus metas” se inclwyen ho crmfo-?
‘renocfas. = o -

Q No afecta al 00sto ya que Gnicamente nroet. 1a venta.
‘® ERate renglén no dede afectar e factor e costo,
@ mmm- 01 1% oobn las vonm aot-.



IETERNINACION- DK LA UTILIDAD BRUTA

Ventas netas ' 1,000,000 .
"Costo de ventas 426,000
 UTILIDAD BRUTA 503,344

" GOMPEOBAGCION AL QOSTO DS VENTAS

IOMu precio de venta 755000

' Vemtas metas ; 1,000,000 -
¥orwa o 10,000
Tosal de deducciomes 1,085,000

;ac;or de ocosto : ~457746°

" ‘Gasto de ventas - - 4964659

' 70TAL D: D4OUGCIONSS X ¥ACTOR DE COSTO = OOSYO DE VEWPAS

a

aml
1)




" . Devoluciones s/compra, ( 125,000 ) ( 250,000 )

DZTARMINACION DEL COSTO0 I3 10 VENDICO (cuadro 2 2)

-

conNcerP»TO 0SS0 VENTA FACEOR
Inventario inteial 1,250,000 20,500,000
- Compras totales ~ Ts25,000 " 1,175,000
- Gastos s/cospras 25,000 s

Mebajas y bonif. s/compra ( 50,000 )

cnpru netas J'is.ooo - - 925,000
Mmentos precio de venta - ' 125,000 7 .
Nercsncfa dieponible 1,625,000 3,550,000 .45T746

Dsducciones @ 1la mer~
cancfa disponible ¢

_ebajas precio de venta 75,000 -
Veatas aetas 1,000,000 T
VYentas totules 1.030.

) Merma estimada » ‘- 10,000
_lnventario fimal 1,126,344 2,465,000

" Costo @s veatas : 496,656

* DETRIMINACION DE LA UTILIDAD BRUTA
‘;;‘Vontn netes . 1,000,000
_Costo de ventas - o 456,656

ugn.m BRUTPA 503,344

" (ver nota siguiente hoja )

W
w



htn ‘o doduceioao. . x  factar de oo..ta - oo-to do 'ontu

457745 = 495.699




AJUSTE A La MER#4 ESTINADA POR RECURNTO PISICO

VENTA
‘Inv. final en libros 2,465,000
Inv. final fisico 24,42%,000

 Kerea por recusnto f{eico 40,000

‘AJUSTE AL 00STO

DE VENTAS :
' 00310
Nercancia disponidble 1,625,000
Total de deducciones . ‘

. ‘Inv. finsl en libros
Herma por recusato fisioco

‘ Zav. fimal sjustsdo  1,110.034

o R ———

/00820 DB VENT S AJUSTADO . 514,966
- COMPROBAOTON
‘Neyme al inventario al costo .

55

. .Costo de vnt-fnﬂ.;-ﬁo por recuento fieico
R oo-to ‘a0 Voam sntes de recusnto fisioco

PACTIOR
nE 0370

«457746 » 1,128,344

-Suponiendo un recusnto fisico de $2,425,000 ( recordar quc el - -
sistema ocontrola valores no unidades )

0031

LASTT46 = 1,110,034

NENTA

3,550,000
1,08%,000

2,465,000
40,000

3.‘2,.”0 ;

18,0

s

asTIes
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3) 'CanBIOS EN 103 PRECIO: 2% VENTA D& 105 INVINTARIOS

i

De conformidad con una polf{tica sana en 10s precios de venta, =~

las empreeas acostusbran modificar los precios iniciales de .euo; ;
. do a las ooudieaono- del mercado y de otras necesidades de cardg .

ter intermo. :

7 le Ammentos de precios.
l_- suy comin que el precio de venta de un producto 8¢ ausents pg
" ra estar acorde oon las condiciones del aercedo. lLas o-nn-il c-
_por politica y sin descuidar a la competencia, incrementan eus -
. precios de venta rara estar en nosibilidades de reponer su invep .
" tario de acuerdo oon el alsa en el costo de adquisioidn. Bn el =
.sisteas es suy unorunu controlar estas modificaciones en lo-

muoo. 8 que sodifican el factor de costo 41e la -re-eh dtg

putblo.
muuoum de los sumentos de yncto. S
i '8) Geperalmente ol sonto dox aumento se deterains por aeu-to -
;) Se-debe zanejar en 01 rengzlén de urc.noh u-pntuc. a l\l - ;  o
':»moto de vensa. :
o) Sodifiean el factor de costo de la -rmeu aupontblo. polh
" que-el- voroentaje se rcdnu.
4) Z1 oosto e ventas del perfodo se reduoce y cono emuemno&.
Z‘l- ucuuu bmn serd -qor. Sl




2. Cancelacién de aumentos de precios.

No obstante que se decreto un aumento en los Precios, con poste-
riorided se puede ordenar el caibio a su precio original anterior,
se podrfa llasar a est0 una disminucidn de precios, sin eambargc,
i se hace esto se afectarfa sl factor de costo de la mercancia
disponible, su ranejo debera repercutir en forma ‘otalmente ﬁo;
88 & un LuDento.

= Caracteristicas de lan cancelaciones de aumentos de precios.
a)5l importe de la cancelacilén se deterzina generalsente pPor re~ .
cuento 18100, & Renos que no se haya vendido ningdn artfculo.
b)3Se deben mane jar a su precio de venta sn ¢l renglén de la sere
cancia disponible con signo nezativo (algedbraicamente ).
codifican el factor de costo de la mercancia dispomidle, por =
que @) porcentaje aunenta (es :nversamente proporcional a un am-
oDento ).

4) El costo de ventas del periodo es mayor y como consscusncia
la utilidad bruta sera aenor.

REGI A GENERAL PARA AUWMENTOS Y CANCELACIONES.- Cuando ea ua periQ
‘do se asutoricem sumsntos y se ordene su canocelacién, estos debe- .-
rén manejarse en sl rengldn de la rercapcfa disponible, por su - . .

importe meto, es decir, la resultante de los aumentos 3enos las
cancelaciones. :

3. Bsbzjas de precios

las redbajes de precios se deben a causas intensionadas como son e
‘las baratas y ventas sspeciales, otras son por la explotacida. -
normal y directa del giro y lss dltimas, por reducciones mm-':-
das debido s 1a baja de su valor en el mercado. : =
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Con motivo de las redbajas en los precios, la utilidad tiende a
disminuir, sin exbhargo, esta baja de valor en el sistems, o¢ llg
va al costo de ventaes del perfodo, con base en el pﬂnctyto de

que los inventarios se valdan & costo o mercado, el que sea W0 -
nore

- Cmct‘rls%tm de las redbajas de precios.

8) Generulmente su importe se determina por recuento £{sico.

b) Se deben asnejar en el renglén de las deducciones o salidas -
de mercancia, a su precioc de venta.

©) No se 30difica el factor de costo de la mercancis disponible,
pPorque el costo de ventas del pericdo, abecrve el valor de la rg
baja a su rrecio de costo.

4) A consscusncia de que el costo de ventas sbsorve de inmudiate

el valor de ¢osto de la redbajs, la utilidaed dbruta pars efectos -
4e resul tados disainuye.

4. Cancelacifn de las redajas de predios.

Cuando se haysn mﬁoruuo rebajas de precios y oon posteriori -
‘dad se ordene caxbiar 1os precios restituyendo a la mercancies n
‘vdor ntortor. estanos on pressncis de un apareate. mu on =
Y precio, sin embargo, em ¢l sistena 90 le conooce cowo CANCRLA-

CION DZ Li RRBAJA. Este terminologia es muy ‘taporsante, ya quo -

ol tratamiento de las cancelaciones Iepercute en forma inversa &
las redajas, y no debs confundirse oon uh suEeAto, POTEUe éste
se manejaris en ¢l renglén de la mercancis disponidle. -
GCeneralmente las cancelaciones de rebajas son & cmuss de una or=
den teaporal de rebajar 10s precios, por’ b.rnm. mctm-.
‘o ventas de aniversario.
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: f'murhtuu de lus cancelaciones de rebajas.

‘e) s modificen el faetor €s costo de la ssrosacis lumtuo. -
}m on el costo de ventas, reperoute la cmncelacién . ;™ v- -

Megla .non‘l. pars rebajas y cancelaciomes de las nmu. i

‘oelacida tetal o parcial ie la redajs, deben sanejarse en ol rep
' > glén 48 las dedusciones por su iaporse uto. L “ou. is’ a.u-

-Sante de¢ las redajas menes las cancelacionss, sin alterar 01 !o.' )
ﬂ,so:- 4 oosto de la mercamcie u-pmuo. ST

@) Generalmente su importe ee determina por recusnto ££9100.

] b) Se deben aame jar algedraicamente en ¢l renglén de las Codu‘cactg~"
"'nes o salidas & Precio de veata.

dor de eos%e.

a) a consecusmeia de que en el costo de ventas, reperoute la. oq o
eolasidn & ou valor de costo, la utilided bruta para oronoo Co
rosul tades aumsata.

Maupﬂouumrt«mnm.ynmlnne.-;
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: u-om DE GAMDIOS DE PIECIOS FOR KL °amcnxo DS VALUAR 103 IN-
} ‘vmnms A GD3TO O MIRCADD EL QUE SEA XEMOR

 Pare ngui- una vieién més clara de coso se valuan 108 invents =
Ti08 & 00910 O WETcado Sl quUe Sea Menor, en eete ejemplo, eupon-
. 4dresoe no tener deducciones a la mercancia dienonible.

A) Cuando el precio de sercado pdn.noo sin varisoiones i

00820 VENTA PACIOR .

Gompras netas €0°000,000  $2°000,000
- Ssresncfa Disp. .- 1%000,000 - 2°000,000 S e
' 'Deduse. Msro. Disp. e o
o dawe Pisal #2000, 000 $2°000, 000 S

W # li“ inociso 10 tomaresos como base €e comparecidéa.

77 l) m ouno -ute on 01 puoao a mereads ¢

, ‘ . cosw vera  mommo.
m netes $1°000,000  $2°000,000
“_tntu L precios : M ..
Newe. 1 umtuo  0000,000  $2°050,000 < 0.487808
”m lon. m’.' ' o e B

£1°000,000  $2°050,000"



K toventario final a costo disainuyé y el inventario final & -

" Kl inventario final a c0sto no se altera aunques 8¢ haya sodifiog - -
4o el factor ds costo, el inventario final a venta ausento por
1o que el inventario queda valuado a vrecio de costo o m:roado,
ol menor.

0) Ouando existe Aisminucién en el precio de mercado

®S™© VENTA PACTOR C.
Ooapras neses #1000, 000 324000, 000 S
© . Mere. Diep. $1°000,000  $2°000,000 0.5
. Rebs. & precio de Vta. $0,000
" Invemtario Pinal $ 975,000 1950, 000 0.5

" "vents sambifs, sunque no s haya sodificado el tn‘ot-do’ epitp, .
" per 10 que 6l inventario quedo veluado & COSto O WEToedo, o1 me-.




4) PRINCIPIOS D31 SISTaMA DE DETALLISTAS

.

Kl sistesa de contrul y valuacifn de inventarios por el sistesa
de detallistas se basa ea 408 principios que son s

1) BL INVENTARIO SE VALUA AL PRECID MAS BAJO ENTRE EL 00ST0 nu-f
TORIMW Y 3L PREICI0O DE XNIRCADO

2) S UN SISTEMA DE PROMZDIOS

El primer principio se basa en los cambios de precio de las mer- .

cancfas a la venta, es decir, en 10a aumentos y en las rebajes
de precios, y como repercuten en la determinacién del factor de
oosto.

Los aamentos de precios deben modificar.el factor de costo Yy ma~
. nejarse en el reaglén de la mercancia disponidble y utilisar este
.factor pare valuar a su 008to el inventario final a precio de -~
veanta, por tanto, las redajas no dedben considerarse en ¢l reaglén
de la mserocancia disponidle y menos modificar el factor 4e¢ ©OS%0,
" 1a eliminacidn de las rebajas para determinar el factor de 00sto
parecs poco consistents, ya que tanto 1los aumentos como las redy

jaa intervienen en la obtencidn de la utilidad bBruta y CORSSCUSH
- Semente ambos dsberian repercutir en la deteruinacidm Gel faster,
" ‘gin embargo ests formula pare determiasr ol facter (dividisado -
‘1._ ssroancia disponible & precio de ocosto eatre la mercencis dig
- ponible a precio de venta, se deben considerar 108 aumeatos y no
';noluu- las rebsjas), ¢s la dnica que conduce a valusr el inven-
h mu al precio ads bajo entre el ocosto histérico: y el puoto de

. l.rc.do .
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De la npltm;dn del factor después de aumentos y antes de reba-
Jus, ¢ valdam asutonfticamente 10s inventarios a costo o aercedo
el que ©tea aenor, y presenta las siguientes cardcteristicas basg
das en el principie contable de que las pérdidas se registran -
cusndo se conocen y las utilidades cuando se realizans

« No me registran utilidades que vrovengan de sumentos de pre -
0i08 en las sercancias, cuando éstas no han sido vendidas.

= Las rebajas e registran de 1nmediato con cargo al costo de =
ventas, sia esperar que la pérdida se refleje hasta que las -~
ssroancias se veadan. i

Ds aouerdo oen ¢l sistema de detallistas y oon base en el prineg
Pio de valuar los inventarios a costo o sercado sl que sea senor,
108 eNpresas que utilioen este método de valuacifan, tisnen la pg
- .tb&l“‘d de reducir el valor s precio de costo de sus existen -
" etms, on una proporoién iswel, s la reducciSs en sus precios de
‘venta, 0on metive de rebajas. justificadas, independientemente de.
‘qQue 1es sercemciss sean vendidas; por 10 cual el costo de las -og
. canefas no slempre serd el rigido costo histdrico.
K Siempe Juega un papel isportante en los inventarios, existen
. »‘u'fiuloo qus se desplacan con mucha facilidsd en determinads <~
g ‘nu. RAStE QU surge otro que 1o sustituye por calided y pre -
‘648, POTr tanto, su denanda y rotscidn bajam, otros articulos per
osusas intermas o d¢ mercadd ya no se venden y permemecen almaog -
- nedos pyr varios ejercioios, estas csusas no pueden pasar insd -
‘vertidas y en su oportunided ge debe autorisar la redaja de pre=
. oles. Al 0OROOSr entes 4¢ la venta, que las mercamofas ven & prg
. duoir ANErescs menores & 10s previatos, deberd registrarse inme~
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diatamente su pérdida, a fin de no falsear la situacién financig »
Ta de la eapresa (las sérdidas se registran cuando se oonocen y
las utilidades cuando se realisan ). Las pérdidas por h.'j. del wvg
lor de las mercancias deben ser registradas en el perfodo oonte~
ble en el que ocurrio’, prescindiendo del hecho de que las sercag
cias se hayan vendido o no. Por otra parte las gananocias prove -
nientes dnicanente de conjeturas no deben ser registreadas sino -

hastas que las zercancias hayan sido vendidas. Para ello hay que
evitar dos errores

= Que las redajas afecten el factor 4e¢ costo.
= Que se deduscan 10s aumentoe de las rebajas 0 viceversa.

1as bases 4e¢l sistema en primsra instancia, parecen novedosas y
fusrs do 1o tradicional, sin embargo, ¢l sistesa esté acorde ocon
le realidad mercantil que vive ¢l pals, quienes esten oconscientes
és ell0o no podrin negar que ¢l sétodo de detallistas representa
una solucién pars empresas que mane jan inventarios de arsiculos
tarminados, (e sistema esta limitede @ iaventarios de articulos
. terainados) y tienen 'la edligacidén de ocontrolar sus inventarios .
-et 108 términcs del artfoulo 58 de la ley del I.S.R.

N segundo principic establece que el aétodo de detallietas es -
un sistesa de promedios, )’omo el inventario final ¢¢ wn perio-
do es una suectrs do la mercancia disponidble durante dicho perip 7
4o, es decir, porque el factor de costo de Ia mercancia disponi~
' ble representa el porcentaje promedio de la mercancis sanejsda. .

1 facto de costo que se utilisa pars la valuacidn a precio de

costo 4el inventario final, representa en promedioc, la alqg;‘n
en porciento que existe entre 1lsa sercancia d‘inpontbh a precio o
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de 008to y precio de venta.

- Gomo el faotor se integra en forsa de promedios, se pusde lograr
que la valuscidn del inventario final sea igwal & 008%0 uouueo '
-tupn y cusndo no existan redajas y oo e\-ﬂ.- ciersas u‘l-

-de proporeidn entre los articulos que integrea wn STupo. ’

‘KL factor de costo sigue las reglas de todo promedio, se &prexi-

‘ma afs al poroentaje de coste de las urcnem quo uut. o -
. mayer cantided. o

n -ltodo és dstallistas enalisado en sus dos principios illuo.‘.,_
'y &9 acusrdo a la téonica contadle, reume los requisitos ’m ‘-
sor oonsidersdo como un sistema d¢ oontrol "y un métede & vn-3 :
o eifa de invemtariocs ¥ quien 1o isplante, uuu u-‘u.o y u —’;
' téeniocs ¥ ‘a sws principiocs. ;




Bl eietema de detallistas tiene la caracteristica 4e ser a la -

. ves wn presedimiento (sistema) de control y un métedo ¢ valua--

" @) DETMLISTAS

o) Primerns Matrades, Primeras Salidas (P.E.P.S.)
"jc) Ultimas Bntredas, Primerss Salidas (U.E.P.S.)

" ot ¥y €mda la importancia que tiene la seleccibn del -héco de
. valuaeién en la determinacién del costo de ventas, la legzislaci-

én fiscal ha tratado de reclamentar dicha situacila.

. Homoienaremos y daremos una dreve explicaciln de los artficulos
: oogtcntdo- on 1a ley ¥y ¢l reglamento del Impuesto Sodre 1la l.ut.‘
“ que afectan al gistems de detallistas:

"14?1‘“1. vII *DB LAS SOCIEDADES NERCANTILES® :
‘Gapitule ¥V “De las obligaciones de las sociedades mercantiles®
*‘I .“o“ &e 6etallistas como métedo de wvaluacibm.

Mlﬂlo ‘%8 Bis,Praccibn III Ley del Impuesto Sobre 1a Mt-

. valear uo inventaries por cualquiera de los nununtn -hodoni:

' o) Costos IGentificadom

b) Co-toa Promedios

€5
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Los contrihuyentes que lleven el método de valuacién de detallis
tas, 10 podrén combinar con cualquiera de los otros peymitidos -
en esta fraccibn,

En af pues que en este articulo queda bastante claro que el fis-
co reconoce como un aétodo de valuacibn de inventerios el sistema
detallista y ademfs ectablece que a eleccidn del contriduyents -
dicho método se combine con loa otros establecidos.

K sitedo de dotallistas como procedimiento de centrel.
Articulo SEBis,Praccién IV Ley del Impuesto Sobre 1la Renta

Controlar sus inventarios de mercancias con el procedimiento de
control de inventarios perpetuos, con excepcibén de los ocontridu~
yentes que valuen sus inventarios con el método de detallistas.
i los casos que sefiale ol roci-onto de esta ley, los consridu=
yentes podrin controlar sus inventarios en base & los m«lht—l
" omtes snalitico o pormenorisads o al de mercsnciss generales.

- artfeulo 61 Reglamento de le Ley del I.38.R.

hr. 108 efectos de la frncctbn IV ael articulo 58 Bis, los: eon- '
~.tuwmtu que en la declarscibn de su Gltimo e jeroicie do 12 =
meses hubieran declarado ingresos hasta por 100 -nleau dae ’u.‘
_pedrdn 1levar el sistema de control de inventarios pormenorize =
" 408, oon excepeibn de squellos que utilizan el método de valuamel . .
. 6n de detzllistas.
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. In estos articulos se reconoce que el Wétodo de Detallistas gir-
ve tambifn como procedimiento de control de inventarios ya que
%6402 10s causantes estan obligados a tener el procedimiento de
inventarios perpetucs, a excepciln de 1os que lleven detallistas.

Cambie de aétodo de waluacifn de inventarios.

cArticwle 65 Reglamento de¢ la ley del Impuesto Sobre la Renta

L M avieo al que se refiere ol primer parrsfo del mtmo 60 m

-de la on deberd presentarse a més tardar ol sexto mes dol ejor-

" eteie por e3 que s¢ desea efectuar ¢l camdbio de método de walua~
‘.. oilm @ inventariocs estadlecido en dicho articulo.

: \,,Mdo el gentridbuyente desee variar su aftodo de valuacifn de -
ARventarios por uno distinto de Ultimas Entradas, Primeras Sali-
‘lo'. deberé presentar avino a més tardar el sexto mes del ejerei

- 1. 630 @R 61 que ®e efectus el cambio, siempre que se eumpla con le

-t;utmto 1 ) !
-1. Sranscurride cinco e jercicios a partir de ml on que -

oo adopte el mbtodo de valusciém de inventarios que se desea -
c.uu.

n. hl valer que naulu del inventario final del oanteto o -«

'que:0e hags el emmbie eom el rétodo de valuacién emterier, se - ‘

3 i.u-umm ol valer que se sbtenga cen el nueve método, i uto

. ﬁﬁ-o mor es inferior & aquel, a la difersneis se le debord -

apt ur I.o ‘umeto por las fracciones II y III a1 m!.mn.o to
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Bie “o 1a Ley del Impuerto Sobhre la Renta.

Si la diferencia resulta dedido a que e valor del inventario — . :
con el muevo método sea superior al resultante con el método de »
wvaluaoifn anterior se aplicaré a una cuenta de erbdito ditcr“o N
parea efectos fiscales. »

La cuenta de coridito diferido para efectos fiscales se comside~
: "rark ingreso acumulable en 1os ¢jercicios posteriores & aquel =~ -
» B en que ae efectle ¢l canbio de método, en 1a proporoifn en -q\ioﬁ
' ol inventario final de cada uno de entos ejercicios resulte in- g
'tmor ‘al l.llvunuio final del e jercicio en qu. se efectud ol -
cambio. :

III. Se observe 1o dispuesto por la fraccilm IV del citado’ m; '
. eule 60 Bis de esta ley. -

mte m(ello os aplicadle en el oaso de que no se tuvto-o 01 -

\omm de @etallistas y se quisiers enbtu- pars oeatu- oea C:I.:
. on tal caso seris nocuuio c\.plu- eon todo. 1o ntnbloe“o cu
i j" este urtleulo.

Obu’oth ‘e levangar o1 Imventarie Pietee.

ﬁ'iteﬁlo-sa Bis, Praceiln VII L.I.S.R.

';!om‘lu un estado de poatexh ﬂn-neun y hvmtu tnmtnrto
.;Co ozutmetn & 1a fecha en que toumu o1 qoroteto' ae uuog
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do con las dispociciones reglamenterias ressectivas,
Articulo 62 Regleamento de 1la Ley del I.G.R.

Para formular el estado de posicibn financiera a que se _roturi
1s freeccidn VII del articulo 58 Bis de la Ley, los contx}tbﬁyon- ’
tes dederdn realizar un inventario fi{sico total de existencias

. & la fecha.en que se formule dicho estado, la practics del in -
ventario podrA anticiparse hasta el Gltimo dfa del mes unorlor' '
a 1a fecha de terminacién del ejercicio. Bn este caso debor‘
hacerse el ajuste respectivo para actualisar a la fecha dc’t'o_r-;
_ minmcibn, cuando se utilice el sistema de control de inventarios
perpetucs o ol método de valuacién de .detallistas, se podréd -
efectuar mediante conteos fisicos parciales duuntc ol cjonteto. ‘

Bete parrafo puede darle gran ventaja operativa al: sistems 8¢ - i :
' ‘detallistas ya que durante el afio al ir valusmdo los sumentos «
'ymeto. as{ como las redajas y dado que los aumentos de metu »
' ”ua en todas lus mercancias, tenemos que en realidad es un n.- '
tema ciclico de toma de inventarios fisicos; esto sin olhulu'
18 necesidsd de contar depattamentos eo-ploto. pars eﬂm o:l.
“‘walor fisico con el de 1ibros, sin embarge 10 que es un. hecho o8

';Quo ‘el procediriento nulo de detallistas odbliga a 1. -pru. a;
'tonor me jor ajustado su 1nvcntu-to.

‘f_"vﬁtno v lb lu domotclu.
: 'mieuo zz (1. s.l.) Deducciones 4e:.los mm.o..
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Praccibn II. -Las compras de mercancis, asi como de materias pri
|as, productos semiterminados o terminados que utilice el ceut}
buyente pars producir otras mercancias. No se incluiran 1os ec~
tivos fijos, los titulos valor excepto aquellos que representen
1a propiedad de mercancins, ni los terrencs, salvo que tratando
se de estos iltimos la actividad del contribuyente consista en- . .
1la ene jonreibn de inmuedles.

‘Praccibn IIl. Los gastos.

f{tulo VII

Art. 22 Bis ( I. S. R. ) Deduocciln de los ingresos.

~ Los contridbuyenten podrén efectar las siguimntes uuntuun - o
“Praceiln 1I. KL costo. )

Art. 32 Bis ( I.8.R. )
Los contriduyentes que realieen. actividaldes eemsreisles que og ‘

sistan en la enajenacifn de mercanciss considerarém demtre ul
oosto lo siguiente 1

Pracciln I. Las uquuaetcnu de mercanciss, excluyendo o) v.l.u-
40 las devoluoicnes, descuentes y benificasiencs sebre las lt- :

: Precoiln II. Los gastos incurriaos pare dejar las -ou.ol. -
) v‘ﬂuelom o sor m-m

. Los ee-trtbmnh. que tengan agtividades oe-croiaiu deden do

' muour dentro 4o su costo TODOS les gastes unnuu m
v poder vender dichas meremncias, & primera vista no parece t-n
" mucha importamcis, sin embarge hay que notar que hul 8- hou- v
| porar sl costo ¢ 1a mercancis gastos dtnno.. ‘eato «un u—
7




oir que dichos gastos NO pueden ser deducidos en tanto las lle
oancias NO se vendan. '

Beteruinseién ds) costo deducidle

mtmo 36 »ts (I.3.R.)

Jare lotonlau- el costo dedugidle en @) o.’crcieto. 108 contri~’
mto- presederan eonfono a lo siguiente ¢

. Praceiln IIX. Cuando empleen ol método de detallistas para la -
"~ valuseila de sun inventcrios, para calcular el gosto docnotblo
,roemrh de la siguiente forma: : ;
: .) m“th 1as exietencias sl inicioc del ejerceicio a mcto -"
" 4o emajemseibn. ,
. "®) Beterminarfn' ¢l importe de las adquisieiones de meresmefes -
.en el periode,  ;
c) Valuarin les existencies a 1n tersinacitn ded .ojonuto . -
prectie 6o emajensciba. B
d) Aplienrim & la eantidad obtenida conforme ol Ancise n) e o.
e m.oth. el ’outonto e les pout.too de nuuu tml
, om0l que opera el ceatumonto on el ejercicioc. .
o) A la mlﬂ obtcatu en los términce el imeise ¢) Qe mn
lrue“u se aplicari el porciemto o los ’onuato. Co utili =~
- : au bm- con el que opera el eontrtbumto en ol ojoroteu.
© ©UEl esste deuoible serk 1n cantidadgue se obtengs de rester &
7 »3a susa @e 1es resultados de les 1ncises a),b), Y ¢) @ esta -
R MQctln. 1en gorrespondicntes obtenidos oentol-o . l.o hot' o8
i*‘«)yd)lol.-t-l.
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" CONCLUSIONES

Depubs de haberse hecho 1la investigacifn sobre el método de De= =
tallistas, de haber mencionado sus caracteristices, su -pne.etén.‘ -
sus objetivos, etc., 8010 queda llegar a las conclusiones que arroje
el anflisis de este eistema, 1las cusleg se pregentan a continuacién.

1.~ Bl sistema de Detallistas es ¢l mis aceptadle para controlar y -

’ valuar 10s grandes volumenes de mercancis (solo artioulos termi-
nados) que mane jan los ah.eonoj de sutoservicio, ya que geon la :
agrupacibn y hmuntnunctbn de los mismos se obtiene snfo;
sacibn con mayor rspides que con otro sistema, .

Bn 0l rétodo mfs adecuado para valuar 10s inventarios dentro de
una empresa comercisl, ya que el walor de costo se 4a -\ Mctﬁ
del precio de vents rsignado s la sercencia, 10 cual hace que 01
conto de ventas sea ol més -tattteottvo y apropiedo.

Bs el Gniéo método que ademfis de veluar los invemtaries persite

‘su control, ya que al controlar lotes de mercaneis y no wnidades
‘de lns miemas, se pusden obtemer uns smplis gema de tntomua',
financiera de gran importancis pare la onnun. :

Para conocer ol inventario final, no es NeCesario realisar uo‘uog:(
4tos ﬂ.oteol. y8 que estos 4atos 108 pueds proporaiomar D .tno
me en forma tedrica, udembs permite conocer el eo-to de vcatu u.
-rtbucmontc sin necesidad 4¢ un recuento £isico do oxntucm
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Se= n

sintemn Jde Detallistans no solo abarca el control y valuscibén
de 1los inventarios, sino todos lor aspectos mercantiles de la V-_’
presa, sdemls de cumnlir con lan disposiciones fiscales reglamen .

' tarias, pues 1a Ley y el Reglamento del Impuesto Sobre la Renta

[

vtgonti 10 contempla con toda claridad,

Su 4difusibn a nivel “estudiantil®, es decir, dentro de 1as oscug .
1ag que isparten ls carrera de (ontador Nblxeo. (] ] c-cm. esto
ocasiona que el contacto con el Sistema de Detallistes IOI pnet_g‘

,‘e-mto ranta que el estudiante ~ate formando pﬂo [ ] una aprg

sa, o q\u oou-u dificultayr su aplicaeibn.
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