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INTRODBDUCCION

Todos los individuos en tanto gue consumidores poseen intere
ses, como el de obtener bienes adecuados para la satisfaccidn de sus
necesidades, para el aumento del placer v de la utilidad que deriva -
del uso de tales bienes o de la consumicidn de los mismos. Todo ello
en vista de elevar su nivel de vida, ¥ de obtener la miAs satisfacto--

ria compensacién por el dinero que paga en su adquisicidn.

Aungue el interé@s del consumidor, se manifiesta de miltiples
maneras en cada situacién concreta, no obstante, el distinguido maes~-
tro Luis Recasens Siches atinadamente los resume en los siguientes: -
"a) aptitud de un bien para la satisfaccién adecuada de una necesidad,
b) seguridad en cuanto a la cantidad de mercancia que se adquiere, c¢)

precio justo'. (1}

Ahora bien, la produccién en masa, las variedades enormes de
bienes ofrecidos en el mercado, su presentacién. la habilidad cada -
vez mayor para lanzar imitaciones cuya falsedad resulta dificilmente-
advercible, aunado a la falta de calidad de los productos, asi como -
por el fendmeno inflacionarioc en nuestra economia, determinan que Sea
imposible para los consumidores averiguar por si mismos la calidad, -
precio y demds caracteristicas de los bienes ofrecidos en el mercadoj
dando todo ello como indeseable resultado la insatisfaccidn de esos -

intereses.

Si aceptamos que la consensualidad del centrato de compraven

ta, hace que &sta, configure el mecanismo mis dgil y sencillo para ad

(1) Luis, Recasens Siches. Derecho Protector de los Consumi-
dores. Boletin del Instituto de Derecho Comparado de -
México, nim. 29, afio zayo-agosto, U.N.A.M. México, -
1957, pédgs. 43 y 44.




quirir el pleno dominio de cualquier satisfactor a tal grado que, re-
sulta innegable que a esta actividad estdn dedicados un niimero consi-
derable de proveedores, quienes con el arin de ampliar el mercado in-
terno,innovan modalidades al contrato entre la que destaca y consti--
tuye el objeto de este estudio, aquélla que se realiza en el domici-—
1io del consumidor conocida con el nembre de compraventa a domicilio

¥ que, no obstante, los beneficios que pudiere ofrecer al comprador
éstos resultan relativos, principalmente por no permitir la compara-=—
cidn del precio del bien adquirido; aunado a que, la clientela a la -
cual se le vende de esta manera resulta vulnerable, pues abordada en
la soledad por vendedores agresivos quienes aprovechando este aisla--
miento, hacen que aquéllos accedan a contratar para librarse de &staos.
Ha hecho necesaria vy oportuna, la intervencién del Estado en esta ma-
teria; cuyo propdsito es procéger principalmente al ama de casa, quien
es frecuentemente sorprendida o inducida, a adquirir productos que ex—
ceden su capacidad econdmica; y es por ello seguramente que el Insti--
tuto Nacional del Comsumidor, en una de sus publicaciones, a propdsito
de las ventas domiciliarias sefiala, que la "habilidad de los vendedo--
res, radica en transtornar la escala de necesidades y convertir un -
bien en algo que dificilmente se habria pensado comprar emn algo indis-

pensable para adquirir de inmediato". (2)

Por lo cual, el contenido del articulo 48 de la Ley Federal -
de Proteccifn al Consumidor encuentra plena justificacién al ordenar:
"Tratidndose de las ventas a domicilio, el contrato se perfeccionard a
los cinco dias hdbiles contados a partir de su firma. Durante ese lap=-

so, el consumidor tiene la facultad de revocar su consentimiento... ".

(3)

(2) Revista del Consumidor. I.N.C.0., mensual, No. 1, vol.l,
Noviembre, México, 1976, pdg. 38.

(3) Ley Federal de Proteccién al Consumidor, art. 48. Edito~
rial Instituto Nacional del Consumidor, México. 1985,
pag. 19.



Precepto legal que ha sido criticado, severamente por respeta-
dos juristas mexicanos, que van desde aquellos que afirman que esta -
disposicién rompe con el principio de la fuerza obligatoria del con--

trato; hasta los que cuestionan su constitucionalidad.

Luego precendo con este estudio, gque consta de cuatro capitu--—
los, realizar un andlisis sistemdtico del contrato de compraventa. En
el primero de ellos se sefialan de manera general sus antecedentes his
téricos, en el Derecho Romano, Francés y Nacional a partir del Cddigo
Civil de 1870. En el segundo se tratan las generalidades del contrato
(distincidn entre convenio v contrato, su clasificacién y sus elemen-~
tos). El tercero aborda, la compraventa en general, su concepto, tan-
to civil como mercantil, su clasificacién. sus elementos esenciales o
de existencia asf como los de validéz, obligaciones v derechos de las
partes, modalidades de la compraventa. E1 cuarto y dltimo se refiere
va a la compraventa a2 domicilio, su definicidn, su naturaleza juridi-
ca, regulacidn juridica {incluyendo una breve referencia a la nueva -
legislacidn, asi como su justificacidén), la fuerza obligatoria del
contrato, cuyo objetivo es demostrar que el articulo 48 de la Ley Fe-
deral de .Proteccidn al Consumidor, no contraviene lo dispuesto por -~
los articulos 1796 y 1797 del Cdigo Civil para el Distrito Federal,
en cuanto a su cumplimienco, por dGltimo la Procuraduria Federal del -

Consumidor ¥ otras autoridades, en la aplicacidn de la Lev.

De donde se puede afirmar que la proteccién al consumidor es
preocupacidn actual del Estadoe, debiendo considerar que el problema
del consumidor debe entenderse, de éste como individuo e inmerso en
toda una estructura juridico-econdmica, sdlo asf concluyo, se manten—
drd la confianza, elemento esencial de una coavivencia social prés—--

pera y justa.



CAPITULO PRIMERO
1. ANTECEDENTES HISTORICOS DE LA COMPRAVENTA,

En la gama juridica, nos encontramos que la compraventa es el-

contrato por excelencia traslativo de la propiedad.

Este contrato es sin duda alguna, derivado del denominado en -
la antiguedad como trueque, que fué el sistema que debid emplearse,-—

tanto juridica como econémicamente en la génesis de la humanidad.

En este sentido, el jurista Luis Maria Rezzonico, citado por -
el maestro Rafael Rojina Villegas, en su libro Derecho Clvil Mexi--—
cano; seflala: "pero este cipo.de contrato quedd relegado al aparecer
la moneda como denominader comin de los valores de cambio. Desde ese
momento adquirié supremacia incontestable el contrato de venta & com

praventa". (4)

Asi, ¥ en atencidn a lo anterior, se puede afirmar que fué con
la aparicifén de la moneda, el nacimiento concomitantemente la exis--
tencia del contrato de compraventa, como medio para facilitar el in-
tercambio comercial, ya que este contrato por su propia naturaleza -

exige la existencia de un precio cierto y en dinero.
De donde, considero que esta es la principal caracteristica en
que difiere de la denominada permuta 3 como antiguamente le llamaban

trueque.

A DERECHO ROMANO.

(4) Rafael, Rojina Villegas. Derecho Civil Mexicano.

Tomo VI, vol.l. Cuarta edicidn. Editorial Porrda, S.A.
México, 1981, pdg. 129.



El maestro Eugene Petit, en su Tratado Elemental de Derecho -
Romano; define a la compraventa de la época clidsica, en los siguien-
tes términos: '"Hay venta,..., cuando dos personas convienen que, una
debe procurar a la otra la libre posesidn y el disfrute completo y -
pacifico de una cosa determinada mediante pago de un precio fijado -

en dinero". (5}

Por su parte, el jurista Guillermo Floris Margadant, en su -
obra. El Derecho Privado Romano; establece: "Se podria definir como-
el contrato por el cual una persona, vendedor, se obliga a transfe--~
rir a otra, comprador, el poder que tiene sobre determinado objeto,-

contra el pago de cierta cantidad de dinero". (6)

En ambas definiciones, AE los autores citados se observa, que-
por virtud de la compraventa, el vendedor, sdlo tenfa la obligacidn-
de entregar la cosa y garantizar una posesién pacifica y dcil al ad-
quirente, respondiendo de las perturbaciones juridicas de terceros -
respecto de la posesidn, vy de los vicios ocultos de la cosa, ya que-
como bién dice, el maestro Juan Iglesias; La compraventa romana es -
un negocioc meramente obligacional: crea obligaciones para vendedor y
comprador, en cumplimiente de las cuales uno y otro entregan la cosa
y el precio. De ella no nace un derecho real a favor del adquirente-
va que la obligacidn de transmitir v la efectiva transmisidn se pro-

ducen con independencia". (7)

(5) Eugene, Petit. Tratado Elemental de Derecho Romano.

Segunda edicidn. (Traduccién de D. Jos& Ferrdndez Gonzdlez)
Editorial Porrda, S.A., Méxice., 1985, pdg. 389.

(6) Guillermo, Floris Margadant S. El Derecho Privado Romamo.

Duodécima edicidén. Editorial Esfinge, S.A., México, 1983,
pdgs. 401 y 402.

(7) Juan, Iglesias. Derecho Romano. Séptima edicién. Edito-

rial Ariel, S.A., Barcelona, 1982, pdg. 431.



Ya que, en el Derecho Romano, el contrato por si solo no fué -
traslativo de dominio; y como lo sefala el Dr. Guillermo Floris -
Margadant; "Antes de ser recomocido como contrato consensual, este -
contrato debia servirse, en casos importantes de la mancipatio (con-

la desventaja de que &sta no permitia una venta a crédito)". (8)

Luego, para adquirir la propiedad era necesario recurrir a -

ciertos modos o figuras juridicas. Hablemos entonces de ellos.

1. MODOS DE ADQUIRIR LA PROPIEDAD.

a. Definicidn.

Su denominacidn antes de Justiniano. "Se llaman modos
de adquirir la propiedad a aquellos hechos jurfdicos que el ordena--
miento declara idéneos para crear en los particulares un derecho de=-
propiedad o para transmitirlo de uno a otro sujeto”. (9) Concepto =
proporcionado por el maestro Sabino Ventura Silva, en su libro Dere-

cho Romano.

Ahora bien, entre los modos de adquirir la propiedad, v si~—--
guiendo al maestro Guillermo Floris Margadant, "distinguimos entre -
los modos que causan una trasmisidn a titulo universal (de todo un -
patrimonio; tipico ejemplo: herencia), y los que trasmiten a titulo-
particular (sdlo determinados bienes; tipico ejemple la traditio ¥ =
(10) y continfia diciendo el maestro; que, los modos para trasmitir -
la propiedad a titulo particular pueden ser originarios o derivati--

VOS5,

(8

Guillermo. Floris Margadant S. Op. Cic., pidg.402.

(9) Sabino, Ventura Silva. Derecho Romano Quinta edicidn.

Editorial Porrda, S.A., M8xico, 1980, pdg. i51.
(10) Guillermo, Floris Margadant S. Op. Cit., pdg. 254.




b. Modos originarios y derivativos.

En el primer caso, '"se adquiere la propiedad sin con~-
tar con la colaboracidn del propietario anterior". (ll) y el mismo -
autor antes citado, nos sefiala entre otros; la occupatio, la acce--—

sidn, etc.

Ahora, para el segundo caso, si considero oportuno referirnos~
a lo expuesto por el maestro Sabino Ventura Silva, que dice: "Se -——
constituyen mediante una relacién juridica entre el que adgquiere el-
derecho y el propietario precedente de la cosa. En ellos la propie—-—
dad se adquiere, de ordinariec, con las mismas caracteristicas, facul
tades, cargas, etc. que presentaba para el duefio precedente y con la

voluntad de €ste". (12)

Asi, basta con mencionar los modos originarios, ocuparan mis -
nuestra atencién, los modos derivativos, ya que como se apuntd y pa-—
ra el contrato que tratamos, era necesaria la exteriorizacién expre-
sa de la voluntad del vendedor para adquirir la propiedad.

2, MODOS DERIVATIVOS DE ADQUISICION.

Entre ellos se pueden mencionar los sigulentes:

a. Mancipatio.

Usado en el periodo cldsico, dentro de lo que se llamd

la esfera del jus civile; y siguiendo al maestro Juan lglesias, ctene

(11) Idem.

(12) Sabino, Ventura Silva, Op. Cit., pdg. l51.




ur

mos que: "Llimese mancipatio al negocio de enajenacidn de la res -
mancipi cumplido en la forma solemne del gestum per aes et librdn. -
Las caracteristicas de la misma, tal como la describe Gavo son las -
siguientes: en presencia de cinco testigos, ciudadanos romanos y pii~
beres, y de otra persona que sostiene una balanza y actiia de pesador
o fiel contraste-~libripens-, ¢l adquirente~ mancipio accipiens-, te-
niendo en la mano un trozo de cobre -~ raudusculum - hace la ritual y
categdrica afirmacidn de que la cosa le pertenece de conformidad con
el derecho de los quirites, v que la compra mediante el cobre y la -
balanza de cobre: hunc ego hominem ex iuse Quiritium meaum esse aio-
isque mihi emptus esto hoc eare acneaque libra; después golpea 1la ba
lanza con el trozo de cobre v di &ste como precioc. Con la declara—--—

cifn unilateral del adquirente termina el acto". {13)

Cabe anotar, que la mancipatio de los primeros tiempos v a de-
cir de los autores fué una compraventa real, que se sustancia en el
cambio inmediato de la cosa y el precio. Si la cosa era mueble debia
estar presente, y hasta era necesario que el comprador la cojiera en
la mano; si era inmueble, se utilizaba algo que la simbolizase: una-
teja un terrdn, etc. y que al decir, del propio maestro Juan Igle---—
sias: "El trozo de cobre - aes rude - sirve de precio, cuando toda--~

via no exisce moneda acufada, contante - pecunia numeraca'. (14)

Por {ltimo y citando al Dr. Guillermo Floris Margadant quien -
apunta; "Justiniano suprime este modo arcaico de adquirir la propie-

dad, sin embargo, sabemos qué, en la prdctica la mancipatio sobrevi-

vid hasta fines del primer milenio d. de J.C. * ", (15)
(13) Juan, Iglesias. Op.cit., pdag. 292.
(14) Ibidem, pdg. 293.
(15) Guillermo, Floris Margadant S. Op.cit., pdg. 263.

* Después de Jesucristo.



0. In iure cessio.

Institucidn ya conocida, en el régimen de las XII ta--—
blas posterior a la mancipatio es la in iure cessio, veamos en que -~
consistid; afirma el tratadista Juan Iglesias, que fué "un proceso -
aparente de reivindicacidn, en el que sdlo toman parte cives romani,
y se aplica a la constitucidn o extincidn de derechos de sefioric so~
bre personas o cosas -~ mancipi o nec mancipi. Si lo que se quiere -
transmitir es la propiedad, el adquirente se¢ presenta ante el magis—
trado - el pretor o el gobernador provincial -, reivindicando la co-
sa de que se trate. Estando ante &l - iniure -, sujeta la cesa - u =
objeto que la represente -, y pronuncia la térmula de la vindicatio:
aio hac rem (hunc fundum, hunc hominen, etc.) meam esse ex iure Qui-
ritium; el enajenante no contesta a la afirmacién del adquirente y,~
en vista de ello, es decir, en vista de que se evita la lis por el -
abandono - que esto significa in ius cedere -, el magistrado adjudi-
ca la cosa - cam rem addicit - al que la reclama como propia. De tal
abandono deriva la atribucidén del dominio; la addictio se limita a -

confirmar este resultado"”. (16)

Ahora bien, la diferencia entre la mancipatio y la in iure -
cessio, consistia en que aquella se celebraba entre parcticulares dni

camente, y en estd era necesario la presencia del magistrado.
En resumen dice el jurista Eugene Petit, "la in iure cessio no

es mids que la imdgen de un proceso de reivindicacidn bajo las accio-

nes de la ley; proceso ficticio, en que las partes estdn de acuerdo,

(16) Juan, Iglesias. Op. Cit., pdg. 296.




y donde todo se termina in jure por la adhesidn del demandado, es -

decir, del cedente, a la pretensidn del demandante". (17)

De momento, si resulta importante hacer notar que, la in iure
cesslo al tener por efecto transferir inmediatamente al adquirente -
la propiedad de la cosa. Como en la mancipacidn, el término al igual
que la condicién no podian suspender el efecto de esta traslacidn, -
porque el adquirente en la in iure cesslo, afirma que actualmente es
el propietario. En cuanto a la posesidn solo le pertenece luego que-
exista la tradicidn.

c. Traditio

Pasemos ahora del jus civile al jus gentium. Aqui en
contramos la traditio, como importante modo de adquirir la propiedad;
y a decir del tratadista Juan Iglesias, "traditic significa entrega.
La entrega de la cosa es el modo mds antiguo y natural de enajena---

cién de res nec mancipi. Su eficacia traslativa depende de que se -

cumplan los siguientes requisitos:

1.- La entrega misma.

2.~ La voluntad concorde de transmitir y adquirir la propiedad.

3.~ El £in prdctico que, de modo inmediato, motiva la entrega,
y es reconocido por el Derecho como fundamento de la ad--

quisicién: iusta causa traditionis". (18)
De los requisitos anotados, considero que; el tercero es el que-

requiere, una explicacidn mds amplia, y esta nos la proporciona el -

jurista Sabino Ventura Silva quien sefiala: "Algunos tratadistas ---

(17) Eugene, Petit., Op. cit., pdg. 2064.

(18) Juan, Iglesias. Op. cit., 297.



opinan que se trata de un negocio juridico precedente; otros la iden
tifican con la sola voluntad de las partes. Mis acertado es conside-
rar como justa causa la finalidad que de modo inmediato, motiva el -
traspaso de la propledad y que precede ldgicamente mds que cronolé—-—

gicamente al acto de la entrega de la cosa'. (19)

Lo que si constituye materia de serias disputas en el campo doc-—
trinal, es la determinacidn del momento en que tenia lugar la trans~
misidn de la propiedad en la compraventa romana, y siguiendo al maes
tro Rafael Rojina Villegas, tenemos que: "algunos autores opinan que
la propiedad se rransilere al comprador en el momento de la tradi—--
¢idn, independientemente del pago del precio; otros, exigen para la-
transmisién de la propiedad, que & bien hava sido pagado el precio &
bién, hava sido concretamente garantizado el pago por el comprador -
(mediante fide jussio, o expromissio, o pignus) otros, en lugar de -
exigir esas concretas garantias, admiten que se transfiere la propie

dad en el momento de la tradicién". (20)

Cabe observar y cdmo dice el Dr. Guillermo Floris Margadant, que
"el derecho romano nunca llevd la inmaterializacidén de la traditio -
al extremo actual, en el sentido de que el mero contrato hace trans-—

mitir la propiedad". (21)

Y en este sentido, tambi&n es importante considerar lo que a -
propdsito de la traditio el jurista Sabino Ventura Silva establece:-
"Es un modo derivative de adquirir la propiedad, libre de toda forma
lidad, hasta el punto de poder realizarse cin la entrega material de

la cosa, respondiendo, asi, como institucidn del jus gentium que es-

(19) Sabino, Ventura Silva. Op.cit., pdg. 160.

(20) Rafael, Rojina Villegas. Op.cit., pdg. 133.

(21) Guillermo, Floris Margadant §. Op. cit., pdg. 266.




a las exigencias del comercio juridico mobiliario 6 trdfico comer—--

cial, que requeria actos de enajenacidn poco complicados”. (22)

B. DERECHO FRANCES

Influenciado por el Derecho Romano, el antiguc Dereche Francés
¥ que al decir del eminente jurista Pothier, no conceptuaba la com——
praventa como un contrato traslativo de dominio, por si solo, es de-~
cir, sin la rtraditio, pero se reconocid que fsta podia ser simbSlica
6 ficcta. Sin embargo, el maestro Rafael Rojina Villegas nos indica ~
que ya autores contempordneos del maestro Pothier, "sostenian antes-
del cddigo Francés, gue la compraventa por si sola transmitia la pro

piedad”. (23)

Esta evolucién culmina en el afio de 1804 con el cédigo de Napo
ledén, que partid del principio consagrado por los articulos 1138 y -
1483 de dicho ordenamiento, y que en su drden asi dicen: "La obliga~
cién de entregar la cosa serd perfecta por solo el consentimiento de
los contratantes. Hard al acreedor propietario v pondrd a su cargo -
aquella, desde el instante en que hava debido entregdrsele, aiin cuan
do no se haya verificado la tradicidn, a no ser que el deudor sea -

moroso en entregdrsela en cuyo caso, quedard la cosa por cuenta y

riesgo de &ste Gltimo". (24

“Serd perfecta (la venta) entre las partes, y la propiedad que—
dard adquirida de derecho por el comprador, respecto del vendedor, =
desde el momento en que se convenga en la cosa y en el precio, aun--

que la primera no se hava entregado ni pagado el segundo”. (25)

(22) Sabino. Ventura $ilva. Op.cit., pdg. 159 .

(23) Rafael, Rojina Villegas., Op.cit., pdg. 137.

(24) Idem.
(25) Idem.



10

El artfculo 1138 antes transcrito, se encuentra en el Cadigo -
de Napoledn a propdsito de las obligaciones de dar y comforme al ar-
ticulo 1136: "La obligacidn de dar comprenderd la de entregar la co-
sa y conservarla hasta su entrega, sopena de indemnizar 1ds dafios y

perjuicios al acreedor". (26)

Asi relacionando los distintos preceptos invocados, coincido -
con el maestro Rafael Rojina Villegas, quien nos dice: "para el or-
denamiento francés la obligacidn de entregar la cosa lleva aparejada
la transmisidén del dominio, pués perfecciondndose por el sdlo consen
cimiento de las partes, hace al acreedor propietario, pero con la -~
modalidad de que el dominio lo adquiere no en el momento mismo del -
contrato, como dice nuestro articulo 2014 del Cddigo vigente sino =~
desde el instance en que haya-debido entregdrsele, adn cuando mate—-
rialmente no se haya verificado la tradicidén & entrega material. De-
esta suerte se ecepta una tradictio virtual, simbdlica, juridica & -

ficea". (27)

Es por cousiguiente, a través de este principio, como tenemos
que interpretar los articulos del C6digo de Napoledn, que define a -
la compraventa en su articulo 1582 de la siguiente manera: "La venta
es un contrato por el cwal uno se obliga a dar una cosa y el otro a

pagarla™. (28)

Ahora bien, si nos limitamos al precepto que precede, podiamos
tener la impresidn aparente de que seguia siendo un contrato al esti
lo romano que, como va apuntamos solo generaba la obligacién de en—-—

tregar la cosa.

(26) Ibidem pdg. 138,
(27) Rafael, Rojina Villegas. Op.cit., pdg. 138.

(28) Ibidem. pdg. 144,



Lo esencial a mi juicio, es que a partir del Cddigo Civil -
Francés, toda enajenacidn de cosas ciertas v determinadas implica la-
transmisidn de la propiedad por el mero efecto directo e inmediato =~

del contrato, sin necesidad de traditio.
C. DERECHO MEXICANO.
1. Cddigos Civiles de 1870, 1884 y 1928.

El maestro Paglo Macedo, en su libro el Cddigo Civil de 1870; -
nos dice, que al consumarse la independencia de Mé&xico, siguieron -
aplicdndose en la materia juridica, "la antigua Legislacidn Espafiola,
tanto la aplicable en la penigsula como la redactada cen especial des
tino para las Indias. segufan siendo Derecho vigente entre los mexica

nos'. (29)

No fué, sino hasta el afio de 1870; en que se elabord, nuestro -
primer CS8digo Civil y en cuvos preceptos se regula, lo referente a la
compraventa civil dentro de los arciculos comprendidos desde el 2939
hasta el 3034. Encontrando su definicidn, en el arciculo 2939 de la -

siguiente manera:

Artfculo 2939 - "La compra-venta es un contrato por el cual uno
de los contrayentes se obliga a transferir un derecho 6 & entregar -

una cosa, y el otro; a pagar un precio cierto y en dinmero”. (30)

Oportuno, es citar al maestro Rafael Rojina Villegas quién al -~

referirse a este ordenamiento mexicano apunta: “existe un problema se

(29} Pablo, Macedo., El C3digo Civil de 1870. Editorial
Porrda, S.A., México, 1971. Pags. 13 y 14 .

(30) C6digo Civil de 1870. Imprenta dirigida por José
Batiza, México, 1870, art. 2939. Pag. 454
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mejante de interpretacidn, por cuanto que en la definicidn de la com
praventa, también se recuerda el concepto romano, al decir que el -~
vendedor se obliga a entregar una cosa. No dice que el vendedor -

transmita el dominio de la misma™. (31}

Considero que el eminente jurista, afirma lo anterior ya que a
primera vista, el que el CSdigo Civil distinga las cosas de los dere
chos y establezca la transferencia de éstos y simplemente la entrega
de las primeras, ¥ como el dice: "podria orillar a concluir que ex--—
presamente, para las cosas, la compraventa no fué translativa de do-

minio". (32)

Pero ademds de los principios fundamentales expuestos, tenemos
otros, entre ellos. El articulo 2946 que establece: "La venta es per
fecta v obligatoria para las partes por el sbélo convenlo de ellas en
la cosa y en el precio, aunque la primera no haya sido entregada ni-
el segundo satisfecho"™. (33} y en relacidn con éste articulo el 2950
afiade 'Desde ¢l momento en que la venta es perfecta conforme A4 los ~
articulos 1392, 1552 y 2946, pertenece la cosa al comprador y el pre
cio al vendedor, teniendo cada uno de ellos derecho 8 exigir del -

otro el cumplimiento del contrato™. (34)

Requiere el articulo antes tramscrito, que la venta sea perfec
ta conforme a los artfculos 1392 y 1552, el primero estatuia: "Los -
contratos se perfeccionan por el mero consentimiento; y desde enton
ces, obligan no sélo al cumplimiento de lo expresamente pactado, -

sino tambin 4 todas las consecuencias que, segin su naturaleza, son

{31) Rafael, Rojina Villegas. Op.cit., pdg. 146.

32) Ibidem. pdg. 147
(33) C3digo Civil de 1870, art. 2946, pdg. 455.
(34) Cédigo Civil de 1870, art. 2950, pdg. 456
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conforme 4 la buena f&, al uso 6 4 la ley". (35)

El segundo precepto, consagra el principio Napolednico al per-—
ceptuar: “En las enajenaciones de cosas ciertas v determinadas, la -
traslacidn de la propiedad se verifica entre los contratantes por el
mero efecto del contrato, sin dependencia de tradicidn, ya sea natu-

ral, ya simbSlica. Salve convenio en contrario". (36)

De lo anterior se puede concluir, que la compraventa fué trans

lativa de dominio desde el Cddigo Civil de 1870.

Por su parte, el C3digo Civil de 18845 no ofrecid cambios esen
ciales respecto del contrato de compraventa. no hace otra cosa que -
copiar a su anterior préximo. Sirvan las anotaciones hechas con ante
rioridad a este dltimo, como comentarios vdlidos para el Cddigo de -
1884.

Con posterioridad a esros Cddigos, surge el vigente que se con
cluyd en el ano de 1928, pero que entrd en vigor hasta el afio de -
1932, Ordenamiento que define a la compraventa en su arcticulo 2248,-
de la manera siguiente: "Habrd compraventa cuando uno de los contra-
tantes se obliga a transferir la propiedad de una cosa & un derecho-
¥y el otro a su vez se obliga a pagar por ellos un precio cierto y en
dinero". (37)

De la definicidén que precede, el maestro Rafael Rojina Ville-—
gas comenta; "Este articulo lo tomamos del 1323 del Cddigo argentino

que, 3 pesar de que estatuye que el vendedor se obliga a tramsferir-

(35) C3digo Civil de 1870, art. 1392, pdg. 237 v 238.

(36) Cédigo Civil de 1870. Tipograiia de J.M. Aguilar
ortiz, México, 1872, art. 1552. Pag. 149.

(37) C6digo Civil de 1928. Edicidén Quincuagesimosegunda.
Editorial Porrda, S.A., México, 1984, art.2248,Pag.393.



la propiedad, en otro precepto agrega que para que la cransfergncin -

se opere, es menester la entrega de la cosa™.(38)

No obstante, nuestro C3digo Civil cambio el sistema argentino,-
y en la definicidn transerita se reconoce un efecto s8lo obligatorio
y no traslativo. Sin embargo, relacionando el precepto que contiene -~
la definicidn con el 20l4, que dice asi: "En las enajenaciones de co~
sas ciertas y determinadas, la traslacida de la propiedad se verifica

entre los contratantes, por el mero efecto del contrato...”. (39)

De donde, puede decivrse que el efecte obligatorio es simulpd—-~-~
neamente traslativo, § en otras palabras que coexiscen la obligato-—-

riedad y la transmisibilidad del dominio en funcidn del arciecnlo 2014

Por Gltimo, ¥ a prop8sito de lo anterior el maestro Rafael -
Rojina Villegas expone: “primero hay el efecto obligatorio y después
traslativo; pero es una sucesién que sélo mentalmente podemos separar
en cuanto al tlempo. Pricticamenta, el efecto traslativo coexiste con
el obligatorio; no habria manera de apreciar en la realidad dos eta--
pas con efectos distintos”. (40)

Desde luego, podemos resumir y caincidiendo con el maestro -
Miguel Angel Zamora v Valencia, que "el contrato de compraventa, con~
forme a la ley mexicana, se perfecciona cuando ambas partes se han =~
puesto de acuerdo ¢n precic y cosa, ain cuando aquél no haya sido sa-~
tisfecho vy esta entregada ¥ la transmisidn del dominio se opera res—-
pecto de las cosas que sean cilertas y determinadas, por el mero efec~
to del contrato en el momento de sy celebracidn, y cuando el contrato

recae sobre cosas que no son ciertas y determinadas, en el momento en

(38} Rafael, Roiina Villegas. Op.cit., pdg. 148.

(39) Cédigo Civil de 1928, art. 2014, piag. 359.
(40} Rafael, Rojina Villepas. Op.cit., pdg. 149.
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que ‘se determinen.con.conocimiento del. acreedor". (41)
2. CODIGO DE COMERCIO DE 1889

Toca ahora, referirnos al C8digo de Comercio publicado en el -
Diario Oficial los dfas 7 al 13 de octubre de 1889; ordenamiento que-
regula en pocos preceptos, lo referente al contrato de compraventa, -
porque lo estd ampliamente en el Cddigo Civil para el Distrito Fede--
tal, de aplicacifn supletoria por mandato del propic C3digo de Comer=-
cio, contenido en su articulo 2 cuyo texto a la letra establece: -—--
"A falta de diposiciones de este cddigo, serdn aplicables a los actos

de comercio las del derecho comin"., (%2)

Ahora bien, scbre el pa;cicular el Doctor Radl Cervantes Ahuma-
da, en su obra Derecno Mercantil, y a propdsito de las normas mercan-
tiles expresa " ... Por derecho comin debe entenderse el contenido en
los Cédigos Civiles locales. E1l C8digo Civil Federal no es derecho -

comdn ... ". {(43)

En este orden de ideas, mi opinidn es contraria, a la del dis--—
tinguido mercantilista mexicano; ya que puede aducirse que al aplicar
se a la materia comercial el Cddigo Civil deviene federal v no local,
y que el idnico que tal alecance tiene es el del Distrito Federal; en -
los términos de su articulo | que estatuye: "Las disposiciones de -
este cddigo regirdn ... en toda la Repiiblica en asuntos del orden -
Federal'. (44)

(41) Miguel Angel, Zamora y Valencia. Contratos Civiles.
Tdicion segunda. ELditorial Porrua, S.A., México, 1985,
pdgs. 76y 77.

(42) Codigo de Comercio de 1889. Edicién Trigésimo Novena.
Editorial Porrda, S.A. México, 1981, art. 2. Pdg. 3.

(43) Radl, Cervantes Ahumada. Derecho Mercantil. Tercera

Edicidn. Editorial Herrero, S.A., M8xico, 1980,pdg.26.
(44) Cédigo Civil de 1928, arc. 1, pdg. &4l.
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Pero volviendo al contrato en estudio, debe afiadirse, que tal
compraventa se ha de celebrar con el propésito de especulacién, cuan—
do menos para una de las partes atendiendo a las obligaciones mixtas;
v que dadas las necesidades del trdfico mercantil en que las ventas =~
deben efectuarse con celeridad, resulta indiscutible la consensuali--

dad del contrato en oposicién a real y al formal.

Por lo que se refiere a la compraventa a domicilio, puede decir
se que los ordenamientos legales en cuestidn no centienen articule -

que la regulen; el silencio en este sentido es absoluto.

Sin embargo, no obstante lo antes scfalado diremes que, la com-
praventa a domicillo fué practicada de una manera que en la actuali--
dad podriamos considerar como contrato innominado; ya que a mi jui---
cio, esta es resultado de la sobreproduccidn de satisfactores, y a la
baja en la demanda, al grado que, algunos proveedores sintieron la -
necesidad de ampliar su mercado interno llevando hasta el domicilio -
del posible comprador estos bienes, inclusive a través de promociones
v ofertas. Pero dado el abuso que cometian aquellos, se hizo necesa--

ria su regulacidén juridica.



CAPITULO SEGUNDO
II.- GENERALIDADES DEL CONTRATO,
A, CONCEPTO DE CONVENIO Y CONTRATO.

Desde el tiempo del derecho romano, se ha considerado la
existencia del convenio y del contrato, cuyas etimologias las toma-
mos del Diccionario Juridico Mexicano, ¥y ellas son: " convenio. I.-
{De convenir y este del latin convenire ser de un mismo parecer, -
ajuste o concierto entre dos 5 mds personas); contrato. (Del latin-
contractus, derivado a su véz del verbo contrahere, reunir, lograr,

concertar) . (1)

ltecho lo anterior, se debe seflalar que en el medio juridico -
el tratadista Rafael Rojina Villegas, considera al convenio en sen-
tido lato sensu; "como un acuerdo de voluntades para crear o trans-
mitir, modificar o extinguir obligaciones y derechos reales o persg

nales". (2)

Considero, que el jurista antes citado habla de convenio lato
sensu en atencidn a que como adelante veremos, dentro de la terming
logia juridica, se ha hecho una distincién entre contrato y conve-—

nio en sentido estricto.

Para valorizar la importancia del tema que nos ocupa, diremos
que dentro del capitulo de las obligaciones una de las fuentes mis—

importantes que se ve, es la materia del contrato.

(1) Diccionario Juridico Mexicano. Universidad Nacional
Autdnoma de México. Instituto de Investigaciones Juri-
dicas. Tomo II c-ch, serie E: varios. Num. 19. México
1983, pigs. 291 y 325.

(2) Rafael, Rojina Villegas. Op. cit., pag. 9.




Nuestro legislador de 1928 considera al contrato como forma de
transmisidn o produccidn de derechos y obligaciones; haciendo una di-
ferencia con los convenios en general, diferencia doctrinal legal en

virtud de la cual se puede hacer la clasificacidn siguiente:

CONTRATO

CONVENIO
lato sensu

CONVENIO
stricto sensu

Esta dltima divisidn de los convenios, no obstante que no esti
reglamentada por nuestro C3digo Civil Federal, puede deducirse ldgi-
camente de la reglamentacidn que el mismo ordenamiento hace del con-—
venio en sentido amplio, ya que si por un lado lo define en su arti-
culo 1792, y en el siguiente articulo sefala lo que es contrato no -
incluyéndose dentro de esta {ltima definicidn legal la modificacidn
v la extincidn de obligaciones, debemos entender por ello que el  ~
acuerdo de voluntades que modifica obligaciones, si no es convenio -
lato sensu ni contrato entonces por exclugiSn es convenio stricto -

sensu.

En resumen, ¥ coincidiendo con el maestro Manuel Bejarano -
Sinchez, quien en su libro Oblipaciones Civiles, afirma que: "el con
trato (lo mismo que todo convenio) es un acto juridico bilateral , =

una manifestacidn exterior de voluntad, tendiente a la produccidén de
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efectos de derecho sancionados por la ley ... “. (3)
Una vez explicado el convenio y el contrato en su gconcepto, pa—

semos a. explicar las principales clasificaciones de contrato.

B. EL CONTRATO SU CLASIFICACION.

Es importante anotar, que el contrato puede ser clasificado
de diversas maneras; blen sea en atencidn a su funcidn econdmica, al -
campo del derecho en donde se realice, a las partes que intervienen en
su celebracidn, ete.

Una vez, expresado lo anterior y tomande en consideracibn su na

turaleza, tenemos:
1. POR 5U NATURALEZA.
a. Nominades ¢ innominades.

Los contratos nominados son aquellos que estdn instituidos en -
las leyes. Como bien sefiala, el maestro Manuel Bejarano Sdnchez;"Som -
contratos reglamentados en el Cddigo Civil u otros ardenamientos lega-
les y sus consecuencias estdn prefijadas en tales normas generales.Los
alemanes los titulan con mayor propiedad, tipicos".(4) y no como pudie
ra pensarse por la apariencia gramatrical que es aquél gue ticne nom~~—
bre; y los innominados son aquellos que teniendo o no un nombre espe~—
cial no tienen una reglamentacidn especifica en ningin cuerpo de ~~~—

leyes, son los que las partes disefian originalmente para satisfacer ~-

{3) Manuel, Bejarano Sdnchez. Oblipaciones Civiles. Tercera

edicidn, FEditorial Harla, S.A. de C.V., México, 1984, -
pag. 32.

(4) Ibidem, pdgs. 43 y 44.
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sus intereses y necesidades particulares. Son atipicos en la doctri-

na alemana.

Por su parte, el jurista Josserand; citado por el maestro Ma—-—
nuel Bejarano Sinchez, agrega su comentario y refirfendose a los pri
meros manifiesta: "son como un vestido de confeccidn: ya estd hecho-~
y uno busca el que corresponda a su talla. Los segundos son como el-
vestido sobre medida; se hace a pedido para cubrir las propias y par

ticulares necesidades del sujeto". (5)

Cabe anotar, que los contratos innominados tienen la misma -
fuerza legal y se rigen por las normas del contrato nominado con el=-

que tenga mavor semejanza (articulo 1858 del C6digo Civil Federal).
b. Sinalagmiticos o bilaterales vy unilaterales.

Los contrates sinalagmiticos o bilaterales son aquellos en que
los contratantes concraen obligaciones reciprocas, y los unilatera--
les son aquellos en que solamente una de las partes se obliga frente
a la orra pero esta {iltima persona o parte no contrae ninguna obliga

cidn respecto de la primera.

En este sentido los tratadistas Baudry-Lacantinerie et Barde,-
citados por el maestro Miguel Angel Zamora y Valencia, consideran -
que: "Para determinar la clasificacidn de un contrato en unilateral
o en bilateral, se debe analizar el contrato en el momento de su ce-~

lebracién", (6)

(5) Idem.
(6) Miguel Angel, Zamora v Valencia. Op.Cit., pdg. 188.
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Se puede pensar, que la anterior afirmacidn se hace, ya que; -
entre ambas categorias se ha pretendido hallar una intermedia, a los
que la doctrina les ha llamado sinalagmdticos inperfectos , y son =
aqﬁallos que al formarse aparecen como unilaterales y durante su -
vida se convierten en bilaterales. Cateeoria no aceptada por el maes

tro Ernesto Gutiérrez y Gonzdlez,cuyo criterio comparto.
c. Onerosos y gratuitos.

Los contratos onerosos son aquellos en los cuales cada uno de—
los contratantes se procura siempre un beneficio a cambio de uma com
pensacifn o prestacidn que haga o realice con el otro. En cambio -
aquellos llamados gratuitos son acuerdo de voluntades del cual una -
de las partes no obciene ninghn beneficio aumentando asi el patrimo-
nio del otro que es beneficiado.

De acuerdo con el articulo 1838 del C8digo Civil; "El contrato
oneroso es conmutativo cuando las prestaciones que se deben las par-
tes son ciertas desde que se celebra el contraro, de tal suerte que-
ellas pueden apreciar inmediatamente el beneficio o la pérdida que ~

les cause éste.
Es aleatorio, cuando la prestacidn debida depende de un aconte
cimiento incierto, que hace que no sea posible la evaluacidn de la -

ganancia & pérdida sino hasta que ese acontecimiento se realice'".(7)

Bien, ahora cabe afadir que los contratos conmutativos pueden

ser tambifn gratuitos, consistiendo lo conmutativo en que la dnica -

(7) Cddigo Civil de 1928, arc, 1838, pig. 331.



prestacidn materia del contrato es cierta 'y puede apreciarse inmedia
tamente deSde el momento de su celebracidn; y lo gratuito consiste -
en que s6lo una de las partes obtiene los beneficilos y el provecho,-

por ejemplo, el de Donacidn.
d. Principales y accesorios.

Los contratos principales, son aquellos cuya existencia no de-
pende de otros contratos; conjugandose en ellos una fisonomia propia
e independiente asi como una finalidad juridica y econdmica propias-—
también. De los contratos accesorios, se dice, que son los que tie--
nen por objeto crear garantias para asegurar el cumplimiento de una-
obligacidn principal, por lo que la vida juridica de estos contratos
depende siempre de uno princfpal, y con razdn el maestro Rafael Roji

na Villegas, a estos también les llama de garantia.
e. Instantdneos v de tracto sucesivo.

De los contratos instantdneos v de tracto sucesivo, expresamos;
en los primeros la obligacidn que se tiene entrafia una ejecucidn in-
mediata. Se agotan en un solo acto, verbigracia la compraventa de -
contado. Por lo que se refiere al de tracto sucesivo las partes o -
una de ellas se obliga a realizar prestaciones continuas, repetidas-
o a intervalos perifdicos es decir, se cumplen a través del tiempo.-—

Asi la compraventa en abonos, arrendamiento, etc.

Tambi&n se puede clasificar de acuerdo con su formacién § per-—
feccionamiento.

2. POR SU FORMACION O PERFECCIONAMIENTO

a, Consensuales y reales.



Cuando para el perfeccionamiento de los contratos, no se re---
quiera la entvrega dé una. cosa sino que sGlo baste el acuerdo de volun
tades sobre ella, este contrato se llamard conmsensual, como lo es en
principio el contrate de compraventa, pero si para perfeccionarse es
absolutamente necesario la entrega de la cosa, entonces el contrato -

serd real como la prenda.
b. Consensuales, formales y solemnes.

Hemos encontrado que en materia de contratos, estos pueden
ser estudiados también desde diversos puntos de vista, y algunos auto
res; sefialan que los contratos consensuales son aquellos que se per—-
feccionan por el mero consentimiento de las partes, siempre y cuando
esté establecido por la ley qué no deban revestir una forma especial.
Por regla general los contratos se perfeccionan con el consentimiento
de las partes pero en algunas ocaslones su existencla estd supeditada
a requisitos de forma que la propia lev establece, a esta clase de -
contratos se les denomina formales; ahora bién, cuando no se cumple -
con esta forma el contrato estard afectado de nulidad relativa de a--
cuerdo con el articulo 1795 del CSdigo Civil que dispone: "E1l contra-
to puede ser invalidado: frac. IV, Porque el consentimiento no se ha-
ya manifestado en la forma que la ley establece'. (B) Dicho articulo
se complementa con el 2228 del mismo ordenamiento va que nos senala:
"La falta de forma establecida por la ley, si no se trata de actos sgo
lemnes...produce la nulidad relativa del mismo’.(9) Siguiendo el Cédi
g0 tenemos que en su articulo 2231 nos di la solucidn para subsanar -
la falta de formalidad en los contratos, diciéndonos que: "La nulidad

de un actn juridico por falta de forma establecida por la ley se ex--

(8) Cidigo Civil de 1928, arcv, 1795, pdg. 325.
(9) Ccédigo Civil de 1928, arc, 2228, pig. 390.
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tingue por la confirmacidn de ese acto hecho en la forma omicida". -
(10) En cuanto a su forma en si, el contrato debe constar por escri-
to y firmado por todos los que tengan la obligacidn de hacerlo de -

acuerdo con el articulo 1834,

Los contratos solemnes, son aquellos en los que la voluntad de
las partes debe externarse exclusivamente en la forma especialisima
que sefnala la lev y de no hacerlo asi, este seria inexistente, ya -
gque, como bien dice el maestro Ernesto Gutiérrez y Gonzilez, en su —
libro Derecho de las Obligaciones; "La forma aqui es elevada por la-
ley al rango de elemento de existencia del acta”. (I1) Como ejemplo:

El contrato de matrimonio.
c. ELEMENTOS DEL CONfRATD.

Explicado de una manera simple y sencilla lo que podemos
entender por el concepto de contrato v su clasificacidn, no podia -
ser completa nuestra explicacidén sin precisar los elementos esencia-
les o de existencia que lo componen y que son para nuestro derecho -
positivo vigente ¢l consencimiento y el objeto, asi lo expresa nues-

tro Cédigo Civil en su articulo 1794,

En el CBdigo de Napoledn en su articulo 1108, segin expresa el
maestro Manuel Borja Soriano, en su libro Teoria General de las Obli
gaciones; se dice: "Cuatro condiciones son esenciales para validez-
de un convenio: el consentimiento de la parte que se obliga; su capa
cidad de contratar; un objeto cierto que forma la materia de la obli

gaeidn; una causa licita en la obligacién'. (12)

(10) Cédigo Civil de 1928, arc, 2231, pdg. 390.

(11) Ernesto, Guti&rrez v Gonzdlez. Derecho de las Obligacio-

nes. Quinta edicidn. (Reimpresidn inalterada de la gquinta

edicidn). Editorial Cajica, S.A., México, 1981, pdg.l194.
(12) Manuel, Boria Soriano. Teoria General de las Obligaciones.

Décima edicidn. Editorial Porriia, S.A.,M&xico,1985,pdg.l1l9.




Por su parte el maestro Manuel Bejarano Sdnchez, al referirse
a este precepto establece: "El Cddigo Civil Francés mezcla y confun-
de los requisitos de existencia con los de validez ... ". (13) Y ---
agrega. "En el mismo sentido le hicieron nuestras leyes civiles dero
gadas en 1870 ¥ 1884, aunque sustituyendo é&sta iiltima, la causa por-

.
la forma: consentimieunto, objeto, capacidad y forma legai'. (14}

Mencionada brevemente la conceptuacidn que la legislacidn di y
daba a los elementos del contrato, juridicamente podemos distinguir
que el contrato tiene elementos no solamente esenciales o de exis-—--
tencia, sino también de validez. Porque unos serdn refiriéndome a --
los primeros =:lementos sin los cuales no es posible concebir la exis
tencia del mismo contrate, v los otros refiriéndome a los de validez,

serdn aquellos al ser mismo del contrato, vy asi tenemos:
1. ELEMENTOS ESENCIALES O DE EXISTENCIA.
a. El consentimiento.

Para este primer elemento, el maestro Ernesto Gutidrrez ¥
Gonzdlez expresa: "El consentimiento es el acuerdo de dos o mds vo--—
luntades sobre la produccidn o transmisidn de obligaciones y dere~--
chos, ¥ es necesaric que esas voluntades tengan una manifestacidn -

exterior". (I15)
De esta definicién podemos dilucidar que,en el consentimiento

lo que interviene es el acuerdo de voluntades por obtener un fin co-

min;y explicdindonos esta idea en razdn juridica como es la produc---

(13) Manuel, 3ejarano Sdnchez. Op.Cit., pdg. %9.

(14) Idem.

(15) Ernesto, Gutiérrez v Gonzdlez. Op. Cit., pdg. 207.
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cién y transmisidn de obligaciones y derechos de los que intervienen
en el contrato, dicho consentimiento debe tener una finalidad espe-
ci{fica. Asi por ejemplo, en nuestro acontecer cotidiano, realizamos
una serie de actos, todos estos celebrando un sinndmero de relacio-
nes que tienen el cardcter contractual v sin embargo, la mayoria de
las veces no nos damos cuenta de su aspecto juridico: al salir de ~
nuestro hogar en las maflanas y comprar el periddico, el trasladar—-
nos en un auto de alquiler, en el metro o autoblds al lugar de nues-—
tros negocios, el realizar un préstamo personal a uno de nuestros -
"amigos. En fin, esto lo hacemos de una manera consciente vy sin em-—=
bargo se desarrollan estas actividades que son plenos actos juridi-
cos que se forman con la expresién de dos § mds voluntades en el -

que se realiza la relacién,

El consentimiento como yva lo hemos expresado con anterioridad,
y ahora lo repito, es elemento indispensable para la existencia del
mismo contrato, presentindose el mismo no como una unidad sino como
un concepto compuesto de propuesta, oferta 5 policitacifén y acepta=~
cidn. El maestro Ernmesto Gutifrrez v Gonzdlez, nos sefiala que por -
policitacidn se entiende: "Una declaracidén unilateral de voluntad,-
recédpticia, expresa & tacita, hecho a persona presente o no presente,
determinada o indeterminada, con la expresidn de los eclementos esen
ciales de un contrato cuya celebracidn pretende el autor de esa vo-
luntad, seria y hecha con dnimo de cumplir em su oportunidad". (16)
Y afiade el mismo autor, que por aceptacidén se debe entender: "Una -
declaracidn unilateral de voluntad, expresa o tdcita, hecha a persg
na determinada, presente o no presente, seria, lisa y llana, median
te la cual se expresa la adhesidn a la propuesta, y se reduce a un-
si". (1)

(16) Ibidem, pdg. 209.
(17) Ibidem, pdg. 214.



Nuescro problema se remite ahora a saber cuando es el momento
en que se forma el consentimienco, para ello debe distinguirse si el
contrate se celebra entre presentes o entre ausenfes. En el primer -

. caso el consentinienta se perfecciona cuando la persoma que recibid
la oferta manifiesta su veluntad adhiriéndose a la policitacidn en =~
los términos en que se hizo ¥ por lo tanto, la acepta lisa y llana--
mente .

Cuando se celebra entre ausentes, hay cuatro sistemas para de~

terminar el momento e€n que el consentimiento se forma:

1). Sistema de la declaracidn.

Aqui el consentimiento se perfecciona, hasta el momento ~
en que el destinatario de la propuesta, o presunto aceptante mani---
fiesta o declara en cualquier forma, inclusive verbalmente, su acep~
tacién.

Sin embargo el mzestro Ernesto Gutifrrez y Gonzdlez, refirién-—
dose a este sistema, nos apunta que: "se critica ... porque presenta
la grave deficiencia de que cun mids de las ocasiones, no se podrd pro
bar que la aceptacidén fué hecha por el destinarario, y por ello éste

podri revocar su aceptacidn en perjuicio del proponence". (18)
2). Sistema de la expedicidn.
En este sistema, el consentiniencto se perfecciona cuando
el destinatario de la propuesta, a mds de enterarse de &sta y decla-

rar su aceptacidn, la expide, y sale de su control.

Hago notar que nuestro CAdigo de Comercio, admite este sistema

en su articulo 80 que a la letra sefiala: "Los contratos mercantiles

(18) lbidem , pdg. 222,



que se celebren por correspondencia, quedardn perfeccionados desde -
que se conteste aceptando la propuesta o las condiciones conque -

ésta fuere modificada. (19)

El maestro Ernesto Gutiérrez y Gonzdlez, por su parte nos co--
menta: "Este sistema tiene sobre el de la declaracidn, la ventaja de
que la aceptacidn se objetiva v el aceptante pierde sobre ella el -
control. Pero tiene la desventaja prdctica, de que. si el aceptante
envia por un medio mds rdpido una retracracidn y esta llega primero,

no habrd quedado obligado". (20)

3). Sistema de la recepcidn.
En este encontramos, que el consentimiento se perfecciona
hasta el momento en que la aceptacidn llega al oferente y la recibe,

esto es, desde que la aceptacidn estd a su disposicién.

Es oportunc senalar, que el Cidige Civil adopta este sistema,=-
de acuerdo con el artfculo 1807, o sea cuando el oferente o polici--
tante recibe la aceptacidn. siempre y cuando &sta se encuentra den--
tro del plazo fijado por é1, o en su defecto si este no ha sefialado
plazo alguno dicho plazo quedard sujeto a lo dispuesto en los arti--
culos 1805 y 1806, que determinan que si la oferta se hace entre pre
sentes o por teléfono, el proponente quedard desligado de su obliga-
cidn si tal oferta no es aceptada al momento. Si la propuesta se ha-
ce entre ausentes, cl plazo serd de tres dias, ademds del tiempo que
se juzgue necesario para la ida y vuelta regular del correo pdiolico
y no habiendo este, el tiempo necesario de acuerdo con las distan---

cias, facilidades o dificultades de las comunicaciones.

(19) CGdigo de Comercio de 1889. art. 80., pidg. 27.

(20) Ernesto, Gutiérrez v Gonzalez. Op. Cit., pdg. 223.




4). Sistema de la informacidn.

Por dltimo, este sistema sostiene que el consentimiento se
perfecciona en el momento mlsmo en que el oferente se entera o infor-
ma de la aceptacidn que de su propuesta, hizo el destinatario de la -

misma.

A no dudarlo ¥ coincido con el maestro Ernesto Gutiérrez y Gon-
zdlez, quién afirma que 'es el mds seguro". (21) Pero, este sistema -
presenta un serio inconveniente como ya se dijo la vida moderna, pre-
cisa de celeridad y rapidéz en las operaciones, aln a costa en cierto
grado, de la seguridad juridica y en verdad, resulta muy tardado el -
estimar se perfecciona el consentimiento hasta el momento en que el -

policitante se entera de la respuesta y de la conducente aceptacidn.

Por lo que se refiere a la compraventa en su perfeccionamiento-
explicaré en capitulo posterior mds detalladamente. Ya que ahora some
to a consideracidn los lineamientos generales en forma sencilla acer-
ca del consentimiento en el contrato, y asi también sigo refiriéndome

a los demds elementos.

Resumiendo de lo anteriormeute expuesto, llegamos a la conclu--
s16n que el consentimiento de las partes es necesario para que se en-
tienda concertado un contrato. El consentimiento puede ser bilateral
o plurilateral, debe exteriorizarse para crear el fin que quiere que

se produzca v ademds debe extenderse al objeto de la obligacidn.
Habrid ausencia de voluntad cuando existe un error sobre la naty

raleza del contrato, o lo que se le llama también error in negotio vy

sobre el particular el maestro Manuel Borja Soriano, nos proporciona

(21) Ibidem, pig. 224.
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el siguiente ejemplo: "Una persona entrega a otra una cosa en la inte
ligencia de que se la estd prestando y la persona que recibe esa cosa
cree que la otra se la regala, es decir, se la doma". (22) Por tal -
concepte no hay coincidencia de voluntades y ne se integra el consen-
timiento; o también cuando hay error sobre la identidad del objeto, -
llamado tambié€n error obstdculo in rem y el jurista antes citado, nos
proporciona el siguiente ejemplo: "una persona duefia de dos cosas se-
mejantes cree estar vendiendo una de ellas v el comprador cree que -
estd comprando la otra”. (23) En esta situacidn tampoco hay acuerdo -

de voluntades y por lo tanto el contrato no se forma.
b. El Objeto

Siguiendo el estudio que nos hemos trazado toca ahora ob-=

servar juridicamente lo que se refiere al objeto.

Ya hemos explicado que el objeto es uno de los elementos necesa
rios para la existencia del contraco al igual que el consentimiento.-
La falta de uno de estos elementos trae como consecuencia la inexis--—

tencia del contrato.

Nuestra legislacidn Civil sefiala en su articulo 1824 lo que vie

ne a constituir el objeto de los contratos.
"Son objeto de los contratos:

I. La cosa que el obligado debe dar;

II. El hecho que el obligado debe hacer o no hacer". (24)

(22) Manuel, Borja Soriano. Op.Cic., pdg. 121.

(23) Idem.
(24) Cédigo Civil de 1928, art. 1824, pdg. 329.
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Y ‘a propésito de las obligaciones de dar, nuestro C3digo Civil

en su artfculo 2011 expresa: "La prestacidn de cosa puede consistir:

1. En la traslacidén de dominio de cosa cierta;
1I. Ea la enajenacidn temporal deluso o goce de cosa cierta;

III. En la restitucidn de cosa ajena o pago de cosa debida".(25)

Por 1o que respecta a la primera fraccidn se dard por ejemplo —
en el contrato de compraventa va que en nuestra legislacidn este es -
traslativo de dominio; la segunda fraccidn se explica con los elemen—
tos del contrato de arrendamiento; y la tercera se refiere a las hipé
tesis sefialadas en los diversos casos del contrato de depdsito, sobre
todo cuando el depositario devuelve la cosa que se le d16 en tal -

cardcter.

N3tese, que en las anteriores fracciones se implica la entrega-
de la cosa, ¥ dicha tradicidén como ya vimos presenta diversos tempe--

ramentos.

En lo referente a las abstenciones, &stas estdn limitadas sobre

todo a la obligacién de no realizar o no hacer determinada cosa.

De acuerdo con el artfculo 1825 del propio C&dige Civil, "La -
cosa objeto del contrato debe: 1. Existir en la naturaleza; . Ser -~

determinada o determinable en cuanto a su especie; 3. Estar en el co-
mercio". (26}

(25) Cddigo Civil de 1928, art. 2011, pdg. 358.

(26) Cddigo Civil de 1928, art. 1825, pdg. 330.
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Analisemos cada una de las anteriores fracciomes.
1). Existir en la naturaleza.

Debemos entender que para que una cosa sea objeto de un -
contrato, ha de existir fisica y juridicamente en el preciso acto en
que se celebre el acuerdo de voluntades, porque si llegase a cele---
brarse un contrato sobre cosas fIsicas o juridicamente imposibles, -

faltara el objeto, y por lo tanto no habrd contrato.

El jurista Manuel Bejarano Sdnchez, sefiala que la cosa objeto-

del contrato es risicamente imposible: "

cuando no existe ni puede -
llegar a existir,por impedirlo uma ley natural que debe regirla nece
sariamente ¥ que constituye un obstdculo insuperable para su realiza
cidn" (27) ejemplo, una compraventa que consista en adquirir un mito
16gico pegaso. Afnadiendo el autor citado que la cosa es juridicamen-

te imposible "cuando no es realizable, por oponerse a ello una norma

juridica que debe regirla necesariamente". (28)

Las cosas juridicamente imposibles son las no determinadas § -
indeterminables en cuanto a su especie o que se encuentran fuera del
comercio.

Hay una excepcidn, a este requisiro de la existencia de la co-
sa y es cuando se trata de los contratos de compra de esperanza y de

cosa esperada.

2). Ser determinada o determinable en cuanto a su especie.

(27) Manuel, Bejaramo Sinchez. Op. Cit., pdg. 71.

(28) Idem.
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La impresicidn sobre la especie de la cosa, o sobre su medida,
niimero o cantidad {(cuando se trata de bienes genéricos}, impide el -

cumplimiento serio del contrato y por ello no llega a existir.

El maestro Manuel Bejarano S3nchez, nos dd el siguiente ejem—=
plo: "un contrato cuyvo objeto fuere un animal, sin indicar de que es
pecie, o whiskey, sin precisar su cantidad ni las bases para estable
cer ésta, no puede ser cumplido seriamente. El deudor podria liber=-=
tarse entregando cualquier animal, incluso uno nocive, o unas cuan--—

tas gotas de whiskey v el vinculo no seria serio ni dril". (29)
3). Estar en el comercio.

Debemos determinar qﬁe cosas estd@n dentro del comercio, y
ello nos lo sefala el artfculo 748 del CGdigo Civil interpretado a -
contrario sensu que establece: "Las cosas pueden estar fuera del co-
mercio por su naturaleza o por disposicién de la Ley". (30) De aqui
que las cosas serdn comercilables cuando por su naturaleza o disposi-
¢idn de la Ley no estén fuera de €l. La Ley misma nos amplia este -
concepto en el siguiente arciculo: "Estdn fuera del comercio por su
naturaleza las que no pueden ser poseidas por algdn individuo exclu-
sivamente, y por disposicidn de la Ley, las que ella declara irreduc

tibles a propiedad particular'. (31)

La primera parte de £ste iltimo articulo se refiere por ejem—-—
plo, al aire, al mar ete. y la segunda a aquellas cosas que adn cuan
do puedan apropiarse fisicamente de ellas los particulares por dispo

sicidn de la Ley no es posible, como aquellas manifestaciones nota--

{29) Ibidem, pag. 73.
(30) Cédigo Civil de 1928, arc. 748, pdg. 179.
(31) Cddigo Civil de 1928, arct. 749, pdg. 179
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bles .y caracteristicas.de nuestra cultura (articulo 833 y 834 del  ~
C8digo Civil). S

c. La solemnidad.

El contrato va se dijo, requiere siempre de dos elementcos
de existencia consentimiento y objeto pero de manera eventual 1a Lay-
en algunos contratos establece un elemento mis, la solemnidad. Y esta
es definida por el Licenciado Ernesto Guti&rrez y Gonzilez, en los si
gulences tdrminos: "La solemnidad es el conjunto de elementos de ca—~—
tdcter exterior, sensibles, que rodean o cubren a la voluntad de los~

que contratan, ¥ que la ley exige para la existencia del acto™.(32)

De la definicidén anterior, puede advertirse que la manera de -~
realizar el acto es un elemento constitutivo del mismo; y aunque en -~
nuestro Derecho Mexicano en principie, no existen los contratos solem
nes y considerc que por ello, el legislador de 1928 no incluyd a la -
solemnidad entre sus vequisitos dec existencia. Sin embargo, y al mar~
gen de cualquier consideracifn de tipo religioso, es ejemplo tipico -

de acto solemne el contrato de macrimonio.

En resumen: la falta de consentimiento, de objeto posible o de
solemnidad, en su caso, provocan la inexistencia del acto. El acto =
juridice no se forma, no nace y consecuentemente no produce sus efec-
tos esperados.

2. ELEMENTOS DE VALIDEZ
Los elementos de validez son: la capacidad de las partes, el -

consentimiento exento de vicios, la licitud del objeto motive o fim,~

y por dltimo la forma que la ley establece para expresar el consenti-
wmiento.

(32) Ermesto, Gutiérrez v Gonzdlez. Op.Cit., pag. 241
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a. La capacidad.

La capacidad juridica para el jurista Capitant, quien es -
citado por el maestro Manuel Borja Soriano; "es la aptitud para ser -
sujeto de derechos y hacerlos valer". (33) y de esta definicién se -

desprende que se requiere ser sujeto capdz para contratar.

Hay, pues, dos clases o mds bién dos grados en la capacidad: de
goce y de ejercicio, para distinguir una de otra es preciso citar al-
maestro y notario, Miguel Angel Zamora y Valencia; quien al referirse
a la primera establece: "es la aptitud de las personas para ser titu-
lares de derechos y de obligaciones". (34) Y para la segunda ahade: ~
"Es la aptitud de las personas para hacer valer sus derechos y sus -
obligaciones, va sea por si mismas en el caso de las personas fisicas
o por conducto de sus representantes legales, en el caso de las perso

nas morales™. (35)

De aqui se desprende que esta dltima presupone la capacidad de-
goce, y que no todas las personas pueden contratar y sdlamente pueden
hacerlo cuando se encuentran sin las limitaciones que establece la -~

Ley.

Nuestro CGdigo Civil expresa en sus artfculos 1798 y 1799 lo si
guiente: "Son hdbiles para contratar todas las personas no exceptua--—
das por la ley'". (36) Y agrega el siguiente precepto: "La incapacidad
de una de las partes no puede ser invocada por la otra en provecho =
propio, salvo que sea indivisible el objeto del derecho o de la obli-

gacidén comdn'. (37)

(33) Manuel, Borja Soriano. Op. Cit., pdg. 240.

(34) Miguel Angel, Zawmora v Valencia. Op. Cit., pdg. 34.

(35) Idem.
(36) Codigo Civil de 1928, arc. 1798, pdg. 326.
(37) Cddigo Civil de 1928, art. 1799, pdg. 326.
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Esta es la regla que contiene nuestro CSdigo al hablar de la ca
pacidad y debe hacerse notar que es bastante incompleta ya que en so-
lo dos artfculos reglamenta este importante requisito de validez de -
los contratos y para saber como trata la Leyv la materia, debe uno re-
mitirse a otros preceptos del Cddigo, entre ellos el 450, que mds -

adelante transcribo.

La capacidad de ejercicio es la aptitud que tiene el individuo=-
para realizar actos juridicos, ejercer sus derechos y contraer obliga
ciones por si mismo. Esta nocidn presupone el pleno conocimiento y -
también la libertad de actuacién de las personas, y cuando falta se -
produce la incapacidad, que es un estado especial que priva a los me-
nores de edad v en algunos casos a los mayores en su actuacién juri--

dica por si mismos.

Nuestro C3digo Civil en su articulo 450, dispone: "Tienen inca~

pacidad natural y legal:

1. Los menores de edad;

II. Los mayoves de edad privados de inteligencia por locura,
idiotismo o imbecilidad, aidn cuando tengan intervalos
licidos;

111

Los sordo-mudos que no saben leer ni escribir;

IV. Los ebrios consuetudinarios y los que habitualmente hacen
uso inzoderado de drogas enervantes. (38) y en este Srden
de ideas el arcfculo 451 agrega: 'Los menores de edad -
emancipados por razén de matrimonio, tienen incapacidad -
legal para los actos que se mencionan en el articulo rela

tive al capitulo 1 del titulo décimo de este libro'.(39)

(38) cddigo Civil de 1928, art. 430, pdg. 127
(39) Cédigo Civil de 1928, arc. 451, pag. 127
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Es de verse también, que los emancipados por razén del matrimo
nio no carecen por completo de capacidad, €stos tienen una capacidad
menos restringida por la Ley ya que pueden realizar determinados ac—
tos juridicos y asi lo establece nuestro articulo 643. — "El emanci-
pado tiene la libre administracidn de sus bienes, perc siempre nece-

sita durante su menor edad:

I. De la autorizacidn judicial para la enajenacifn, gravamen o

hipoteca de bienes raices;”
1I. De un tutor para negoclos judiciales". (40)
b. Consentimiento exento de vicios,

Conforme ya hemos explicado con anterioridad al hablar de la -
voluntad, otro de los requisitos es que esté exenta de vicios ya que
para que el contrato tenga validez, ademds de la capacidad anterior-
mente expuesta ©s necesario que la voluntad no este viciada. De mane
ra clidsica se consideran como tales el error, la violencia, el dolo-

y la lesifn.

El Cédigo Civil en su articulo 1812 establece que: "El consen-
timiento no es vilido si ha sido dado por error, arrancado por vio--
lencia o sorprendide por dolo".(41) Y el artfculo 17 del mismo orde-—
namiento, regula la lesidn.

1). El1 error.

El jurista Ernesto Gutilrrez y Gonzdlez, nos define al -

(40) Cddigo Civil de 1928, art. 643, pdg. 160.
(41) C3digo Civil de 1928, art. 1812, pdg. 328.
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error de la siguiente manera: " ... es una creencia sobre algo del -~
mundo exterior, que estd en discrepancia con la realidad, o bien es -

una falsa o incompleta consideracién de la realidad". (42)

De una manera suscinta, puede afirmarse que el error es un con-
cepto falso de la realidad, es una creencia no conforme con la verdad.
Sin embargo, ocasionalmente el error dc derecho o de hecho sufrido -~
por el autor de un acto juridico vicia su voluntad y provoca la nuli-
dad del contrato, al reunir los dos requisitos senalados en el arti--
culo 1813 del C3digo Civil y ellos son:

a) Que recaiga la equivocacidn sobre el motivo determinante

de la voluntad de cualquiera de los que contratan.

b) Que ese motivo haya trascendido exteriormente; esto es, =

que hava sido objetivado y sea comprobable.

Con lo anterior se aclara que no todo error puede producir ta--
les efectos juridicqs; es decir, no todo error, tiene trascendencia -
para el derecho, en la prdctica a este también se le conoce con el -
nombre de error indiferente caso concreto, el ervor de cdlculo & -
aritmético que solo dd lugar a que se rectifique (articulo 1814 del ~
Cédigo Civil).

Por su parte, la doctrina juridica agrega un tercer tipo de -
error aquel que impide la formacidn del consentimiento, y por ende, -
del contrato llamado también error obstdculo.

2). LlLa violencia.

Octra de las causas de la invalidez del contrato existe, -

(42) Ermesto, Gutiérrez v Gonzdlez. Op. Cit., pag. 273



cuando 1a voluntad: de una, de las par:es ha sido arrancada por la vio-
lencia. o.intimidacién de ucuerdo con el articulo 1819 del Cddigo Ci~--—
vil.

De la violencia podemos decir que coarta la libertad y la volun
tad de la declaracidn. La violencia es la intimidacién, el temor, el=-
mal tan evidente que se le presenta a una persona y que 1o induce o -
mejor dicho lo obliga a realizar un hecho que no quiere hacer. Como -
siempre el que contrata por medios violentos, los realiza con el te--
mor y para evitar que el mal que le amenaza sea mayor que el mal que-
le resulte por contratar. De este modo se coincide, con lo expuesto -
por los tratadistas Baudry-Lacantinerie et Barde, citados por el maes
tro Manuel Borja Soriano; quienes apuntan: “En realidad no es la vie-
lencia misma, sino el temor, su efecto ordinario, el que altera la vo
luntad, el que vicia el consentimiento". (43) Y di como resultado una
nulidad relativa puesto que el contrate viciado, puede convalidarse -

por confirmacidn o por prescripeidn.

Ahora bien, la violencia puede ser fisica o moral ya que &sta -
se puede ejercitar de una manera exterior u objetiva o interior o sub
jetiva.

La violencia fisica consiste en que al individuo se le conmine—
exteriormente por una actividad del agente, bien sea por medio de sus
miembros fisicos, armas o cualquier otro objeto dafine, en otras pala

bras que se ejerza una coaccidn material directa y de hecho.

La violencia moral se relaciona con las amenazas proferidas al-
sujeto tratando de atemorizarle, haciéndole saber que bien sea el & -
sus parientes dentro del grado que marca la Ley (articulo 1819), van-

a sufrir peligros de perder la vida, la honra, la libertad, la salud

(43) Manuel, Borja Soriano. Op. Cit., pdg. 223.
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o menoscabos en sus bienes, ete.

Resta arnotar, que la accidn para pedir la nulidad de un contra-
to hecho por viclencia prescribe a los seis meses, contados desde que
ésta cese (articulo 2237 del C&digo Civil).

3). El dolo.

El Cddigo Civil en su articulo 1815 nos define el dolo de-
la siguiente manera: "Se entiende por dolo en los contratos cualquie-
ra sugestidn o arcificio que se emplee para inducir a error o mante-—
ner en €l a alguno de los contratantes; y por mala f& la disimulacién

del error de uno de los contratantes, una vez conocido'. (44)

Precepto criticado, por el eminente jurista Ernesto Gutiérrez y
Gonzdlez ya que considera, a mi juicio, atinadamente que esta dispo--
sicidn adolece de defecto de redaccidn ya que el texto legal confunde
al dolo con la mala f&. Y razona de la siguiente manera; "En efecto -
51 se emplean maquinaciones para 1inducir al error se esta en presen--
cia de un dolo; pero si se emplean artificios para mantener en €l se-
estd en presencia de una mala intencidn puesto que etimolégicamente -
"artificios', es igual a "disimulacidn' que es en lo que consiste la
mala intencidn". (45) &ste dltimo término, es empleade por el maestro

supliendo al de mala fé.
Ahora bien, el dolo o la mala fé& de una de las partes y el dolo
que proviene de un tercero, sabiéndolo aquella, anulan el contrato si

ha sido la causa determinante de este acto juridico.

Podemos afiadir a lo anterior, que el dolo y la mala f& no son -

(44) CBdigo Civil de 1928, arr. 1815, pig. 328.
(45) Ernesto, Gutiérrez v Gonzdlez. Op. Cit., pdg. 298.
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prupiamente}vicipg'Qel consentimiento pero si son el camino para ile-

gar al error.
4), 'La lesidn.

La lesidén la define el C3digo Civil en su artfculo 17 de -
la siguiente manera: "Cuando alguno, explotando la suma ignorancia no
toria inexperiencia o extrema miseria de otroj obtiene un lucro eXce-
sivo que sea evidentemente desproporcionado a lo que &1 por su parte
se obliga, el perjudicado tiene derecho a elegir entre pedir la nuli-
dad del contrato o la reduccidn equitativa de su obligacidn, mds el -
pago de los correspondientes dafios y perjuicics. El derecho concedido
en este articulo dura un afo". (46)

De la anterior definicidn, resulta evidente que la lesifn en -~
si, es, una inequivalencia de prestaciones, en los contratos que como

el de compraventa es bilateral oneroso y comnmutativo.

La lesifn en términos del arciculo 2228 de la Ley Civil, produ~
ce la nulidad relativa del acto, en su caso dicha nulidad sole puede

invocarse por el sujeto perjudicado (art. 2230 del C&8digo Civil).

A lo anterior se agrega, que este vicio de la voluntad no sélo
estd sancionado por el Cddigo Civil sino que también se le considera-
un acto delictuoso de acuerdo con el articulo 386 del C8digo Penal -
Federal; ya que este precepto, estima la lesidén de los contratos como

delito de fraude y la sanciona cen prision y multa.

Por Ultimo, toca referirnos a la materia mercantil y por la ma-
nera como se regula esta figura jurfdica, resulta notorio; que el le-
gislador no ha querido intervenir en el libre juego de la oferta y la

(46) Cddigo Civil de 1928, arct. 17, pdg. 44.
Reformado D.0. de la Federacidn del 27 de diciembre de 1983,
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demanda, lo anterior se aprecia de la lectura del arciculo 385 del C3-
mercio, que a la letra establece: "Las ventas mercantiles no se rescin

dirdn por causa de lesidn..."

. (47) Texto legal que en mi opinidn, pue
de ser resultado de considerar la igualdad entre los contratantes, sin
embargo esta no deja de ser ilusoria, pues, alin entre los mercaderes,-
versados en las operaciones de cambio, unos son poderosos monopolistas

y otros débiles vendedores al menudeo.
c. Licitud del objeto motivo o fin.

En pdginas anteriores se anotd, que es el objeto al estu-—-
diar los elementos de existencia del contrato, y se dijo que es la co-
sa que se debe dar, o bien el hecho que el oblipado debe hacer o no -
hacer; en otros términos es el contenido du la conducta del deudor -
(a lo que se obliga). Se apuntd también, que para la existencia de es-
te elemento se requiere, cuando se trata de la prestacidn de una cosa-—
como en la compraventa que la misma exista en la naturaleza, sea detexr
minada o determinable ¥ que esté en el comercio. Pues bien, de igual -
manera aqui al hablar del objeto me referireal contenido de la conduc-
ta del deudor, ya que respecto de las cosas materiales no cabe hablar

que ellas sean licitas o ilicitas.

De lo expuesto, resulta que no basta que el hecho que debe pres
tar el deudor o la abstencidn que debe observar, sea solamente posible
sino que ademds deben ser licitos; el C8digo Civil entiende como -
licito todo lo que va conforme a las leves de orden pdblico o a las -

buenas costumbres (articuleo 1830 a contrario sensu).

Es decir ninguna conducta o finalidad que viole la ley prohibi-
tiva, o imperativa, tendrd la proteccién del orden juridico; por el -~
contrario, suscitard la repulsa y represidn del mismo. Esta razdm evi-

dente es la que explica y confiere sentido 18gico a la sancifn de nuli

(47) C8digo de Comercio de 1889, art. 385, pdg. 44.
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dad .que sigue a todo contrato con objeto y motivo o fin ilficitos, con-
tenida en el articulo 8 del C3digo Civil que dispone: "Los actos ejecu
tados contra el tenor de las leves prohibitivas o de interés piblico -
serdn nulos, excepto en los casos en que la ley ordene lo contrario”.

(48) Y en su arciculo 1831 establece: "El fin o motivo determinante de
la voluntad de los que contratan tampoco debe ser contrario a las le-~

yes de orden piblico ni a las buenas costumbres". (49)

Para este dltimo concepto, el jurista Ferrara citado por el ma~
estro Ernesto Gutidrrez v Gonzdlez; hace ver como "este escapa a un —
contenido fijo, pues equivale a la idea de moral pdblica, o a concien-

cia moral social, de determinado pueblo ¥y en cierta &poca". (50)

Apreciacidn que consideré acertada, si partimos de la idea, que
en todo un pafs se tiene una conciencia moral determinada; pero esta —
conciencia moral cambia de acuerdo con el tiempo, las condiciones cli-
matoldgicas o geogriaficas en que se encuentra ese pueblo, arendiendo —
también a la religidn, a la moral comin que exista entre sus habitan-—
tes, la tendencia politica etec. Al grado que mientras en una parte es
moral una determinada actuacidn, ese mismo comportamiento adn dentro -
del propio pais en que se realiza, se puede considerar completamente -

pernicioso.

Resumiendo, el objeto entendide como aquello a lo que se obliga
el deudor; ¥ el motivo o £in, que dicho de otra manera es el propdsito
que induce a los contratantes a celebrar el acto juridico deben ser --

licitos, sopena de nulidad.

(48) Cadigo Civil de 1928, art. 8, pag. 42.
(49) Caddigo Civil de 1928, art. 1831, pdg. 330.
(50) Ernesto, Gutiérrez v Gonz&lez. Op. Cit., pdg. 265.
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d. La forma.

Siguiendo el Srden propuesto en este estudio, habremos de

referirnos a la forma como dltimo elemento de validez de los contratos.

El ser humano en todo lo que realiza busca la seguridad, pues
desconfié. cuando sus operaciones quedan sujetas a la simple palabra,
sin ningdn documento en donde su voluntad conste de manera fehaciente;
es decir no basta el solo consentimiento en el acto juridico, sino que
busca dar forma fija a las voluntades. Pues se estima como dice la sabia
fllosoffa popular, que las palabras se las lleva el viento, considero
que con ello; se quiere significar que celebrar operaciones verbales -
puede tener, a la postre un desconocimiento o negacién del contrato por

cualquiera de los que en el intérvinieron.

Entonces cabe preguntarnos: (que es la forma? en este sentido el
jurista mexicano Ermesto Gutiérrez y Gonzdlez, refiriéndose a esta opi-
na que: "se le puede estimar comec el conjunto de elementos sensibles
que revisten exteriormente a las conductas que tienden a la creacién,
modificacidn, conservacidn, transmisién o extincién de los derechos y
obligaciones y cuyos efectos dependen de cierta medida de la observan--
cla de esos elementos sensibles segiin la exigencia de la organizacidn

juridica vigencte”. (51)

Por su parte, el C8digo Civil expresa enfdticamente en su arti--
culo 1832; "En los contratoes civiles cada uno se obliga en la manera y
términes que aparezea que quiso obligarse, sin que para la validez del

contrato se requieran formalidades determinadas, fuera de los casos -~

(51) Ibidem, pdgs. 246 y 247.
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expresamente designados por la Ley". (52)

La disposicién anterior, consagra la regla de que los contratos
son consensuales; es decir, aquellos que no requieren de forma alguna-
pues se perfeccionan con el mero consentimiento. Sin embargo, existen
una infinidad de contratos ademis de los consensuales que deben reves—

tir una forma determinada.

Aquellos contratos que necesitan para su validez de alguna for-
malidad, como su nombre lo indica se les denomina formales. Ejemplo el
conctrato de arrendamiento de bienes inmuebles, cuando la renta exceda

de cien pesos anuales.

Ahora bien, si se exige ia forma escrita, el contrato debe con-
tener la firma de las partes que intervengan y si no saben hacerlo, -
los documentos relativos al contrato deben contener cuando menos la -
huella digital de los interesados; y ser firmados por un tercero a -
ruego de quien esté obligado de acuerdo con el arcticulo 1834 del Cadi-

go Sustantivo.

Igualmente, si la Ley seflala que el contrato debe celebrarse -
ante notaric pidblico e inscribirse en el regiscre piiblico de la propile
dad; se estard dando la forma que el ordenamiento juridico manda reali

zando el contrato de la manera prescrita.

Por iltimo, es importante referirnos al Cddigo de Comercio orde
namiento que regula lo relativo a la forma en sus artfculos 78 y 79. -
El primero de ellos estatuye: "En las convenciones mercantiles cada -~
uno se obliga en la manera y términos que aparezca que quiso obligarse,
sin que la validez del acto comercial dependa de la observancia de for

malidades o requisitos determinados". (53)

(52) Cddigo Civil de 1928, art. 1832, pag. 330.
(53) Cddigo de Comercio de 1889, art. 78, pdg. 27.



46

El segundo por su parte, sefiala: "Se exceptuardn de lo dispuesto

en el artficulo que precede:

1. Los contratos que con arreglo a este cddigo u otras leyes
deban reducirse a escritura o requieran formas o solemnidades necesa~——

rias para su eficacia;

IT. En uno y en otro caso, los contratos que no llenen las cir-
cunstancias respectivamente requeridas, no producirdn obligacién ni ac=~

cién en juicio". (54)

Debe anotarse, que la interpretacidn de la disposicidn que prece
de es intentada por notabilisimos jurisconsultos mexicanos entre otros
por don Jacinto Pallares, citado por el maestro Manuel Borja Soriano; -
quien considera: "para penetrar en la intencidn de los autores de nues-
tro C6digo necesitamos ver cudal fué la intencién de los autores del -
Cddigo Espafiol, cuyo articulo 52 estd casi textualmente copiado en el -
79 de nuestro CGdigo. Segln aquel: Se exceprdan de la franquicia de no
estar sujeros a formalidades externas determinadas los contratos que =
con arreglo a este CGdigo (el Mercantil Espafiol) o a las leyes especia-
les, deban reducirse a escritura o requieran formas o solemnidades nece
sarias para su eficacia . Redactado asi el precepro, tiene efectos pric
ticos y consigna una positiva franquicia a favor de los actos mercanti-
les, pues no declara obligatoria para ellos toda clase de formalidades,
sino solo las exigidas por leyes especlales, pero no las exigidas por -
el Derecho comin o civil, de las cuales precisamente quedan librados =~
los actos mercantiles, y en esto consiste la franquicia de que gozan. -
Mis como nuestro C3digo no habla de leyes especiales, sino de otras -
leyes, y una de esas otras leyes, es el Cddigo Civil y el Derecho Comdn
en general, resulta que al alterar el artfcule del C3digo Espafiol, hizo
una alteracidn no sélo indtil, sino absurda. Sea de ello lo que fuere,-

es evidente que la frase otras leyes de que usa nuestro Cddigo, equiva-

(54) Cddigo de Comercic de 1889, art. 79, pdg. 27.
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le a la de leyes especiales de que usa el Espafiol, y si cambid la frase
quizd por puritanismo constitucionalista (porque nuestra Constitucién -
prohibe en cierto sentido leyes especiales), la intencidn fué la misma-
y por esto debemos aceptar como la dnica, fundada y racional interpreta
cién de dichos artfculos 78 y 79, la dnica que deja con sentido y apli-
cacidn posible a dichos precepros, la de que exceptuando los actos que

deban reducirse a escritura pdblica, los otorgados en el extranjero y =~
los que por leyes especiales como, sobre minas, ferrocarriles, atc.,etc,
deban revestir cierta forma, todos los demds se pueden hacer constar o

probarse por testigos ¥ por cualquiera, otro medio, aunque el Derecho -
comiin o civil exija una formalidad especial. En una palabra, que la fra
se formas necesarias para su eficacia se refiere a sf6lo aquellas que -
sean o tengan el cardcter de sacramentales, como las relativas a la ne-

cesidad de escritura piblica en contrates sobre inmuebles...". (55)

En resumen, la forma dnicamente es requisito de validez del acto,
su falta no impide que &ste sea creado, constituido, pero es causa de -
nulidad relativa. Refiriéndome a lo expuesto por el maestro Jacinto -
Pallares, en el sentido de que cuando el C8digo Civil establece una for
ma no solo para la prueba, sino como necesaria para la validez de un -
contrato, esa forma deberd observarse también cuando el contrato sea -

mercancil.

(55) Manuel, Borja Sorianc. Op. Cit., pigs. 195 y 196




CAPITULO TERCERO
III. + LA COMPRAVENTA.
A. SU CONCEPTO.

En pdginas anteriores, para hablar del concepto de compra
venta, tuvimos necesidad de referirnos, aunque de una manera somera a
las caracteristicas principales del contrato en general. Es indudable
que el contrato de compraventa entra dentro del cuadro general de los
contratos, por lo que su concepto no podria enfocarse con claridad si~

no hubiléramos hablado con antelacidn del contrato en general.

El eminente jurista Rafael Rojina Villegas, conceptiia a la com-—
praventa como: "el contrato por virtud del cual una parte, llamada ven
dedor, transmite la propiedad de una cosa o un derecho a otra llamada-

comprador, mediante el pago de un precio cierto vy en dinero". (1)

El Licenciado Miguel Angel Zamora y Valencia, desarrolla su pa-
recer exponiendo: "El contrato de compraventa es aquél por virtud del
cual, una persona llamada vendedor se obliga a entregar una cosa o a -
documentar la titularidad de un derecho, a la otra parte contratante,
llamada comprador quien como contraprestacidn se obliga a pagar un pre
cio cierto y en dinero, y que produce el efecto translativo de dominio

respecto de los bienes que sean materia del contrato". (2)
Del primer concepto se puede apreciar que sin duda alguna éste

es resultado de la critica hecha por su auter, al contenido del arti--~

culo 2248, del C3digo Civil, disposicion legal que define al contrato

(¢))] Rafael, Rojina Villegas. Op. Cit., pdg. 130.

(2) Mipuel Angel, Zamora v Valencia. Op. Cit., pdg. 75.
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en cuestidn, y que trataré mis adelante la que es tachada de incomple
ta por cuanto a que sdlo enuncia el efecto obligatorio para el vende-
dor, no asi el traslativo de la propiedad con lo cual muestra cierta
incongruencia con lo dispuesto en el articulo 2014 del mismo ordena--

miento.

Del segundo resulta inceresante, la tesis expuesta por el Licen
clado y Notario Piiblico en el sentido, de no considerar como obliga--
cidn del vendedor la transmisidn de la propiedad, sino que el autor
rompe con la idea tradicional; al sostener que, el efecto translative

es producto del contrato.

En nuestro régimen juridico, se habla de compraventa civil y -~

mercantil analicemos por separado cada uno de estos conceptos:

1. CIVIL.

En los artficulos 2248, 2249, 2014 y 2316 de la Ley Civil se ex-
presa que: Habrd compraventa cuando dos sujetos de derecho, el unc -
vendedor y el otro comprador se obligan, el primero a transferir la -
propiedad de una cosa o de un derecho y el segundo a pagar por ellos

un precio cierto y en dinero.

Considerdndose dicha venta perfecta y obligatoria para las par-
tes que intervienen en ella, cuande hayan convenido sobre la cosa y

el precio aunque aquélla no se haya entregado ni esté satisfecho.

Este articulado continfia diciéndonos que tratdndose de enajena-
ciones de cosas ciertas y determinadas la traslacién de la propiedad
tiene verificativo entre los obligados por mero efecto del contrato,
sin dependencia de tradicidn ya sea natural o simb&lica, observidndose
desde luego las disposiciones relativas al registro pdblico, as{ como

la formalidad respectiva si se trata de bienes inmuebles.
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Este contratc, por ser consensual y por la naturaleza de su ce-
lebracidn asi como por encontrar su reglamentacidn en el C6digo Civil

se le denomina en la prdctica compraventa civil.
2. MERCANTIL.

Existen tambi&n transacciones que tienen otra naturaleza, como
lo es la llamada compraventa mercantil reglamentada por el Cddigo de
Comercio; y que definimos al igual que la compraventa civil afiadiendo
solamente que tal compraventa se ha de celebrar con el propdsito de -

especulacidn comercial, cuando menos para una de las partes.

El Artfculo 75 del Cddigo vigente define de la manera siguiente

lo que la ley refuta como actos de comerclo:
Articulo 75. "La ley refuta actos de comercio:

L. Todas las adquisiciones, enajenaciones y alquileres veri
ficados con propésito de especulacidn comercial, de mantenimiente, ar
ticulos, muebles o mercaderias, sea en estado natural sea después de

trabajados o labrados;

Ir. Las compras y ventas de blenes inmuebles, cuando se ha—-

gan con dicho propdsito de especulacidn comercial;

III. L..ete". (3)

Del anterior articulo diremos que para diferenciar la compraven
ta civil de una transaccign mercantil hay que tomar en cuenta como ya

hemos citado, el propdsito de especulacidn, el cual se lleva a cabo a

través de la reventa.

(3) Cédigo de Comercio de 1889, art. 75, pag. 25.
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Expuesto lo anterior, toma mayor significado lo dispuesto por -
el mismo ordenamiento en su artfculo 371 que a la letra establece: -
"Serdn mercantiles las compraventas a las que este cidigo les dd tal
cardcter, y todas las que se hagan con el objeto directo y preferente
de traficar". (4)

Esta calificacidn de mercantilidad de la compraventa, me permi-
te sostener que la Ley Federal de Proteccién al Consumidor cae en el
campo del derecho mercantil lo que, ademds permite comprender por qué

se trata de una ley federal y no local o estatal.

Expuesto lo anterior, considero cportuno v refiriéndome de nue-
vo al Cédigo de Comercio sefalar que cunque éste coloca a la compra--
venta a la cabeza de los actos mercantiles, basta hojear su articula-
do,-para que salte a la vista el cardcter [ragmentario de sus disposi
ciones. Por consiguiente, el estudio de este contrato ha de hacerse -
con una continua remisidn y aplicacién de los preceptos del C3digo -
Civil.

B. CLASIFICACION.

El contrato de compraventa lo podemos clasificar y considerar -
desde diversos puntos de vista, atendiendo desde luego en esto a la
clasificacifn de los contratos en general, y a las caracterIsticas -

propias del contrato de compraventa de la siguiente manera:
1. BILATERAL O SINALAGMATICO.

En virtud de que las obligaciones de los contratantes son reci-
procas; para el vendedor transmitir la propiedad de la cosa o de un
derecho (recordando la tesis expuesta por el Licenciado Miguel Angel,
Zamora y Valencia), y para el comprador pagar un precio cierto y en

dinero.

(4) CSdigo de Comercio de 1889, art. 371, pdg. 42.



2. ONEROSO.

Es oneroso ya que reciprocamente las partes se benefician; pues
para el vendedor reporta el provecho de recibir el precio, y para el -

comprador el provecho de adquirir el dominio de la cosa.

3. CONMUTATIVO.

Generalmente la compraventa es un contrato conmutative, ya que-
en el momento de su celebracidn las prestaciones son ciertas y defini-
das para ambas partes. Pero en algunas ocasiones este contrato enminen
temente conmutativo presenta las caracteristicas del aleatorio, porque
aunque de momento las prestaciones no sean ciertas si pueden llegar a
exlstir en un futuro, y la posibilidad de existencia estd sujeta exclu
sivamente al alea o sea la suerte, como en el caso del conocldo contra
to de compra de esperanza regulado en el Cddigo Civil por los articu--
los 2792 v 2793.

4. CONSENSUAL Y FORMAL.

Generalmente la compraventa se considera perfeccionada por el -
mero consentimiento de las partes, sobre cosa y precio; el formal se -
da cuando el consentimiento; debe manifestarse por escrito observando
lo estipulado por la ley, ejemplo la compraventa de bienes inmuebles.

5. PRINCIPAL.

Es inobjerable que la compraventa subsiste por si misma, tiene

su propia finalidad juridica y econdmica por ser independiente.
6. INSTANTANEO Y DE TRACTO SUCESIVO.
Este contrato puede ser instanténec al realizarse el cumplimien

to de las prestaciones en un solo acto. Caso concreto la compraventa -

de contado.
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Pero en mds de las veces, se nos presenta como un contrato de
tracto sucesivo, es decir el cumplimiento de las prestaciones se rea-

liza al través del tiempo. Ejemplo: la compraventa en abonos.
C. ELEMENTOS DE LA COMPRAVENTA.

L. ESENCIALES.

Ya hemos explicade con antelacién, cuales son los ele
mentos esenciales del contrato. Pero ahora toca examinar en particu-~
lar los que se refieren a la compraventa; 8sta requiere para su exis~
tencia de consentimiento y cbjeto, pero ademds tenemos gque afladir un~
nuevo elemento v éste es el precio.

a. El Censentimiento,

El maestro Rafael Rojina Villegas, define al consentimiento en
la compraventa como: "un acuerdo de voluntades que tiene por objeto -

la transferencia de un bien a cambio de un precic". (5)

De donde, el contenide de voluntad en este countrato ha de ser-
siempre transmitir por una parte el dominio de una cosa o de un dere-
cho, y por la otra, pagar un precio cierte y en dinero por lo que, -
cuando se indica que hay un error en la naturaleza del contrato o en
la identidad del objeto, t&cnicamente lo que falta es la conjuncidn -
acarde de voluntades para transmitir la propledad de determinado bien
y entregarlo a cambio de un precio cierto y en dinero, o sea, falta -
el consentimlento para la compraventa, y por la falta de tal elemencto

no puede existir el contrato. Por Ultimo y antes de referirme al obje
to.

Considero importante sefialar el comentario del jurista Luis -

Maria Rezzdnico a propSsito del primer elemento de existencia del -

(5) Rafael, Rojina Villegas. Op. Cit., pig. 167.
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contrato, "lo mismo que en todos los contratos, en el de compraventa

el consentimiento puede subordinarse a condiciones especiales, sean -
suspensivas o resulotorias. Asi ocurre en las ventas de sujecifn a en
sayo, a muestra, etc., ventas condicionales que se resuelven o se con
firman, segdin que ocurra o no el acontecimiento futuro e inclerto en-

que consiste la condicidn estipulada por las partes". (6)
b. E£1 objeto.

Por lo que se reflere al objetodel contrato de compraventa, -
también como el anterior elemento sigue el lineamiento que marcan los
contratos en general, pero particularmente podemos decir que la cosa
debe existir en la naturaleza o aquellos que por tener la certidumbre
de su existencia con posterioridad, pueden ser objeto de un contrato-
de compraventa y este caso estd regulado por el articulo 1826 del C5-
digo Civil vigente.

Afladiendo que la cosa objeto de la compraventa, debe ser deter
minada o determinable en cuanto a su especie; al celebrarse ésta, o -
con posterioridad a ella, tal cosa deberd ser susceptible de identifi
cacidn individual o en otras palabras caracterizable; por lo tanto al
celebrarse el contrato, se hace necesaric que se anote en él, todo lo
que tienda a individualizarla; si se trata de bienes inmuebles: su su
perficie ubicacidn, colindancias, etc.; y si se trata de bienes mue~-—
bles: la cantidad, calidad y tamafio, etc. marca modelo, niimerc de se-
rie etc. si los hubiere, en fin todos aquellos datos posibles que se
puedan atribuir al objeto para que no sea confundible. Sin embargo, -
en algunas ocasiones, no es necesaria esta determinacidn en el momen-—
to mismo de la comtratacifnj; sino que en aquellas circunstancias serd
suficiente determinirsele después, es decir que sea determinable. Co-

mo sucede en las ventas de suministro.

(6) Luis Maria, Rezzonico. Estudio de los Contratos en Nues-

tro Derecho Civil. Segunda edicidn Depalma,Buenos Aires,
1958, pdg. 54.
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Otra de las caracteristicas respecto a la cosa es que esté den
tro del comercio por su naturaleza y por disposicidn de la ley ya que
el articulo 749 del Cddigo Civil expresa claramente a la letra: "es--
£an fuera del comercio por su naturaleza las cosas que no puedan ser—
poseidas por algdn individuo exclusivamente, y por disposicidn de la-

ley las que ella declara irreductibles a propiedad particular". (7)

En este sentido, estardn fuera del comercio por- su propia naty
raleza; es decir, imposibles de ser posefdas fisicamente o apropiadas
de manera individual, entre otras: el aire, el mar, etc. Para las se-
gundas considero oportuno, referirme a los artfculos 768 v 770 de la

ley Civil que en su orden establecen:

Articulo 768.- "Los bieues de uso comin son inalienables e im=
prescriptibles, Pueden aprovecharse de ellos todos los habitantes, -
con las restricciones establecidas por la ley, pero para aprovecha---
mientos especiales se necesita concesidn otorgada con los requisitos

que prevengan las leyes respectivas.

Articulo 770.- Los bienes destinados a un serviclo piiblico y -
los bienes propios, pertenecen en plenoc dominio a la Federacién, a -~
los Estados o a los Municipios; pero los primeros son inalienables e
imprescriptibles, mientras no se les desafecte del servicio piblico a

que se hallen destinados™. (8)

Otro elemento de esencia,ademis de los anteriores en la compra
venta, es el que se desprende de la definicifn que de esta nos propoxr

ciona el artfculo 2248 del Cédigo Civil y es el relativo al precio.

c. El precio.

(7)  Ccédigo Civil de 1928, arc. 749, pdg. 179.
(8) Cédigo Civil de 1928, arts. 768 y 770, padg. 183.
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Resulta interesante, citar al maestro Leopoldo Aguilar Carbajal
quien al referirse a &ste opina: "debe ser cierto, en dinero y justoj-
las dos primeras caracteristicas son elementos de existencia respecto
al precio, la dltima por el conctrario, es sélo un elemento de validez'V

(&3]

Analizando la opinidn del jurista mexicano, tenemos: que la cer
teza en el precio; consiste en su determinacién watemitica. La caracte
riscica del pago en dinero, no presenta mayor dificultad para su com--
prensidn. Sin cmbargo existe una excepcidn contenida en el artfculo =~
2250 del C3digo Civil que estatuye: "Si el precio de la cosa vendida -
se ha de pagar parte en dinero ¥ parte con el valor de otra cosa, el -
contrato serd de venta cuando la parte en numerario sea igual o mayor
que la que pague con el valor de la otra cosa. Si la parte en numera--—

rio fuere inferior, el contrato serd de permuta”. (10}

En realidad en este supuesto estaremos frente a un contrato mix

to, que de acuerdo con el C8digo lo elevd a la categoria de nominado.

Del precio justo se dice, que €ste serd cuando exista una equi-~

valencia de valor, entre las prestaciones de las partes.

Ahora bien, quién fija el precio? para contestar esta interro--
gante citamos de nuevo al Licenciado Leopoldo Aguilar Carbajal, quien
establece: "por regla general el precio se fija por acuerdo de las par
tes; excepcionalmente puede ser fljado por un tercero". (11) A lo aate
rior, se puede agregar que para que surta efectos plenos esta fijacién,
las partes deben estar de acuerdo con ello para que no rechacen cl pre

cio fijado por el tercero.

(9) leopoldo, Apuilar Carbajal. Contratos Civiles. Tercera
edicién. Editorial Porrda, 5.A. México, 1982, pdg. 86.

(10} Cddige Civil de 1928, art, 2250, pag. 393.
(11) Leopoldo, Aguilar Carbajal. Op. Cit., pdg. 86.
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Existe también la posibilidad de que la ley establezca a Bste ~
un ‘limite superior que no puede ser excedido, por lo que se estard a -
lo dispuesto por ella afin en contra de la voluntad de las partes que =
pretenden fijarlo mds alto. La aseveracidn de que la voluntad de las -
partes es la suprema ley de los contratos, no reza respecto a esta si-
tuacidn, ya que muchas veces por la naturaleza del bien se estard a

lo dispuesto por el Estado.

Este precio limite fijado por el Estado, es por razones econdmicas -
trascendentales para la estabilidad de los pueblos sobre todo tratdndo
se de cosas u objetos de necesidades primordiales para la existencia -
de la colectividad.

2. DE VALIDEZ. N

También como en todos los contratos, la compraventa tiene
elementos de validez inherentes a ellos. Necesarios para ser perfecta
v producir efectos juridicos plenos. Me referiré a continuacién a ta--

les elementos:

a. Capacidad.

Por lo que respecta a la capacidad de las partes, con-
anterioridad hemos expuesto este tema al tratar de los contrates en ge
neral; en este sentido y siguiendo al Notario Pdblico Miguel Angel Za-—
mora y Valencia, podemos decir: que la capacidad, "Es la aptitud para
ser titular de derechos y obligaciones y para ejercitarlos™. (12)

Existen dos clases de capacidades. la capacidad de goce y la ca
pacidad de ejercicio la primera es la aptitud de las personas para ser
titulares de derechos y obligaciones; y la segunda se puede definir -
como la aptitud de las personas para hacer valer sus derechos y obliga

ciones, ya sea por si mismas en el caso de las personas fisicas o por

(12) Miguel Angel, Zamora v Valenmcia. Op. Cit., pdg. 33.
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conducto de sus representantes legales, en el caso de las personas mo-

rales.

En el Derecho Mexicano, que sigue una tendencia ideoldgica sus-
tentando en la libertad humana, la capacidad de un tipo como de otro -
{(de hecho o de derecho) se presume lo que significa que toda persona -
es capaz mientras no exista una disposicidn normativa que le niegue -

esa capacidad.

Lo anterior se deduce, de lo dispuesto por la Ley Civil en su -
artfculo 1798 al disponer: "Son hibiles para contratar todas las persg

nas no exceptuadas por la ley". (13)

En el contrato de compraventa, la capacidad del vendedor es di-

ferente a la capacidad del comprador.

El vendedor requiere una capacidad especial, o sea, una capaci-
dad especifica de tipo personal relacionada con el bien o cosa objeto-
del contrato, consistente en ser propietario del bien; ya que si no es
propietario, no se podria transmitir el dominio, que es una de las ca-

racteristicas de este contrato.

El comprador, por el countrario, no requiere sino una capacidad
general por ser a &1, a quien se le trasmitird la propiedad del bien,-
y s6lo requerird también de una capacidad especial si ademds de pagar
como contraprestacidn dinereo en efectivo, involucra otros bienes, pues

respecto de ellos necesitard ser propietario.

Si el objeto del contrato no es propio del vendedor, se estard

en presencia de la figura conocida como venta de cosa ajena.

Al efecto, el articulo 2270 del C3digo Civil dispone: "La venta

(13) Cddigo Civil de 1928, art. 1798, pag. 326.
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de cosa ajena es nula...". (l4) Pero agrega el siguiente articulo. -
"El contrato quedard revalidado si antes de que tenga lugar la evic———
cidn adquiere el vendedor, por cualquier titulo legitimo, la propiedad

de la cosa vendida". (13)

En resumen debe entenderse por compraventa de cosa ajena, el -
contrato por el cual la persona que lo celebra como vendedor no es pro
pletario de la cosa objeto del mismo, en el momento de la celebracidn
del acto y actda sin estar autorizado por el duefio del bien, ni por la
ley, que recae sobre un bien determinado y pretende por ese medio con-—

seguir el afecto translativo de dominic que es propio del contrato.

Expuesto lo anterior habremos Je apuntar que, la incapacidad de
las personas cuando &stas realicen el contrato de compraventa produce-
la invalidez del mismo; por lo que se considera que la compraventa de-
ben realizarla los mayores de edad y aquellos que estén en pleno uso -

de sus facultades,

En este sentido, las incapacidades que regula el Cddigo Civil,-

se les puede dividir en generales v especiales:

La incapacidad general para contratar la sefiala claramente el articulo
450 del CGdigo Civil, cuyo texto se trascribid al referirme a la capa-
cidad en general; al cual nos remitimos, en obvio de una indtil repeti

cidn.

La incapacidad especial para celebrar el contrato de compraventa,’escé
consignada en los articulos 176, 2276 y 2280 etc. del C3digo Civil al-

establecer: los conyuges no pueden celebrar el contrato de compraventa

(14) cC&digo Civil de 1928, art. 2270, pag. 396.
(15) C8digo Civil de 1928, arc. 2271, pig. 396.
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a menos que el matrimonio esté sujeto al régimen de separacidn de -~

bienes. El articulado mencionado continda diciéndonos que los magis-—

trados, jueces, ministerio pdblico, procuradores, abogados y peritos,
no podrin comprar los bienes que sean objeto de los juicios en que -~
ellos intervengan ni podrdn ser cesionarios de los derechos que ten-—
gan sobre tales bienes. Para terminar con el capitulo de las incapaci
dades especiales v siguiendo a nuestro Cddigo, encontramos que los -
tutores, curadores, mandatarios, los ejecutores testamentarios, y los
nombrados en caso de intestado, los interventores que sean nombrados

por el testador o por los herederos los representantes, los adminis--
tradores e interventores en caso de ausencia v los empleados piblicos,
tampoco podrdn comprar los bienes de cuya administracidn o venta se -
hallen encargados. El articulo 2281 nos advierte que también caerdn -
dentro de esta incapacidad los peritos y los corredores respecto a -

los bienes en cuya venta hubieren intervenido.

Por su parte, la Constitucidn Politica de los Estados Unidos =
Mexicanos, dispone que los extranjeros carecen de capacidad que a mi
juicio es de goce, para ser titulares de los derechos de propiedad so
bre tierras y aguas en una faja de 100 km. a lo largo de la frontera

y de 50 km. a lo largo de las playas (arc. 27).
b. Consentimiento exento de vicios.

Por lo que se refiere a que el contrato de compraventa,
este exento de vicios, en lo que respecta a las partes; también con

anterioridad lo hemos expucste ¥y en particular podemos decir:
1). El error.

Que en lenguaje comin resulta ser un concepto falso de -
la realidad, una creencia no conforme con la verdad. Es por ello que
el maestro Eugene Gaudemet, en su libro Teoria General de las obliga-

"

ciones; atinadamente lo considera: Como un desacuerdo entre 1la de--
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claracién y la voluntad real". (16)

En este sentldo, resulta indiscutible que en la compraventa si
puede presentarse este vicio de la voluntad; asi, por sus efectos se
hablard de error indiferente, error nulidad v por dltimo error obstd

culo, veamos en el orden enunciado cada caso.

El primero por recaer sobre circunstancias accidentales, o mo-
tivos personales no trascienden en la celebracidn del acto; por ello
mismo es indiferente para la vida de dicho contrato. Ejemplo: la Sra.
Juanita adquiere una ilicuadora en abonos, con la creencia errdnea de

que obtendria un buen trabajo.

El ervor sobre tales motivos no provocard la nulidad del con--

trato.

Otro caso de error indiferente es el de cdlculo, el cual como
se dijo sflo da lugar a que se rectifique {artfculo 1814 del C&digo
Civil).

El segundo como su nombre lo indica, si produce la nulidad re-
lativa del contrato, cuando recae sobre el motivo determinante de la
voluntad del agence (articulo 1813 del Cédigo ¢ivil). Ejemplo: la -~
misma Sra. Juanita compra una pintura que ostenta la firma de Siquei
ros, lienzo que segin descubre con posterioridad, es s&lo una habil
falsificacidn: su voluntad fue desviada por el error, pues de haber
conocido la verdad no habria concratado. El contrato si podrd anular

se si el motivo errdneo como en el ejemplo es evidente.

Por dltimo el error obstdculo, que a diferencia del anterior -

no produce la nulidad del contrato sino su inexistencia, al impedir

(16) Eugene, Gaudemet. Teorfa General de las oblipaciones.

Traduccidn y notas de Derecho Mexicano de Pablo Macede.
Editorial Porrua, S.A., México, 1974, pag. 72.
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la formacién del acuerdo de voluntades de los contratantes y obstacu
liza la integracidn del consentimiento; en este sentido habrd ausen—
cia de voluntad cuando existe un error sobre la naturaieza del con-—
trato, o lo que se le llama también error (in negotio), y que aplica

do a la compraventa como ejemple tenemos:

El Sr. Pedro desea vender una Lavadora y la Sra. Magdalena su-—
pone que se la estd ofreciendo en permuta, es decir pagando por ella
menos del 50% del valor total en numerario y el resto con el valor -
de una aspiradora, sus voluntades no se conciertan y falta el consen
timiento; pero también el error obstdculo, se presenta cuande hay -
error sobre la identidad del objeto llamado también (in rem). Por -

ejemplo:

La Sra. Magdalena cree adquirir uma vajilla marca termocrisa -
de 40 piezas, Pedro vendedor (co-contratante de aquélla), desea ven—
derle una vajilla de la misma marca pero de 30 piezas solamente. Sus
voluntades no coinciden debido al error, por lo que al faltar el con

sentimiento el contrato no llega a efectuarse.

2). La violencia.

En el caso de la violencia resulta viciado el consenti--—
miento porque no es libre. Una persona ha ejercido presidn sobre la
voluntad de otra, la ha forzado a contratar amenazindola con un mal
considerable, es decir el consentimiento ha sido dado por temor como
efecto ordinario de la violencia, que se divide en fisica y moral. -
Aplicando lo anterior a la compraventa, y en ese orden tenemos los

siguientes cjemplos:

La Sra. Alicia es propietaria de un automévil que es deseado —
por el Sr. Ricardo, quien en distintas ocasiones le ha propuesto com
prdrselo; y dada la negativa de aquélla, acude a su domicilio armade

de una pistola amenazdndola de muerte, forzdndola a contratar, en -
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este caso la Sra. Alicia habrd sufrido violencia fisica y su voluntad

estard viciada.

De la misma manera la voluntad de la Sra. Alicia estard viciada si el
Sr. Ricardo le indica que envenenard a su hija, si continfia con su ne
gativa de no vender su automdvil y de este modo contrata suprimiendo-

su libertad de decisidn, la cual debe prescindir a todo acto volitivo.

En resumen, para que la violencia se le califique como vicio de la vo
luntad y siguiendo al Licenciado Manuel Bejaranoc Sdnchez, debe de reu

nir los siguientes requisitos:

a) Debe ser determinante: es decir, que haya sido la cau-

sa que indujo a aceptar la celiebracidn del contrato.

b) Debe ser injusta: el apercibimiento o advertencia que-
se haga a otro sobre las posibles consencuencias legales de su conduc
ta, sobre el uso de vias de derecho para forzarlo a realizar cierto -
acto, o sobre los perjuicios que puede sufrir, no constituye violen--
cia; tampoco lo es de temor reverencial, que es el deseo de no desa~-
gradar a las personas a las que se debe respeto o sumisidén (articulos
1820 y 1821 del C&dige Civil)", (17)

3). El dolo.

En el capitulo segundo se anotd ya, su definicién com-
tenida en el articulo 1815 del C3digo Civil.

Ahora bien, el dolo en t&rminos generales es el emplec dr -
cualquier medio ilfcito para inducir o provocar el error, y asi oboce-
ner la voluntad de una de las partes en la formacidn del contrato de—

compraventa.

(17) Manuel, Bejarano Sdnchez. Op. Cit., pdg. 105.
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En este sentido, y en via de confirmar lo antes expuesto re
sulta interesante, el parecer del Licenciado Miguel Angel Zamora y -
Valencia, quien opina: "Las sugestiones, los artificios o los medios
$lfcitos, no constituyen prdcticamente un vicio del consentimiento, -
sino que son los medios para obtener el resultado de inducir a error
o mantener en &l a una persona, y por lo tanto, el vicio no es el do-

lo, sino el error". (18)

De lo anterior se desprende que la nocidn de dolo no es una

nocidén independiente sino que se explica en funcidn de la de error.

Con la idea de comprender mejor lo apuntado, daremos como -

ejemplos los siguientes:

L.B. de México, S.A. fabricante de articulos para el hogar,
vende vajillas de peltre; el gerente de ventas sabe que estas se des-
poxtillan con facilidad, circunstancia que sus agentes vendedores -
también conocen, sin embargo a la Sra. Alicia (comprador) verbalmente
le indican que el peltre empleado para su fabricacidn es de primera
calidad, y que su valor comercial es de 5140,000.00 y se la venden en
s6lo 5$80,000.00 inclusive le proponen ir a ver a otro "satisfecho" =~
comprador, quien fue puesto previamente de acuerdo para que diga que
la vajilla es de insuperable calidad de tal suerte, que obtienen la -

voluntad del comprador.

Pero ademds, ¢l precepto legal en el que el dolo encuentra-
su definicidén, habla también de mala fe, y como ya se menciond el -
maestro Ernesto Gutiérrez y Gonzdlez, le 1llama y a mi juicio conm ma--—
yor propiedad mala intencidn, pues bien, sea que se le concep:ﬁe en =~

términos del C8digo Civil o como propome el jurista en cuestidn, y -

(18) Miguel Angel, Zamora v Valencia. Op. Cit., pdg. 36.
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siguiendo al licencfado Manuel Bejarano Sdnchez, tenemos que a ésta se
le puede entender como: "la acritud pasiva del contratante que, habien
do advertido el error en que se encuentra la otra parte, se abstiene -

de alertarlo sobre dicho error, lo disimula y se aprovecha de &1",(19)

En el mismo ejemplo anterior, la Sra. Alicia desea comprar -
una vajilla a L.B. de México, S.A. pero desconoce que marca y cufnto —
puede valer, se entrevista con un vendedor y le dice: Sr. Ricardo, de-
seo comprarle una vajilla de peltre perc que no se desporctille fiacil--—
mente, y quiero obtener una buena utilidad en la operacidn por hacerla
de contado: ademds, supongo que invierto bien mi dinero, pues esa vaji
1lla debe valer $140,000.00 v durar 5 afios por lo menos. EZl Sr. Ricardo
se da cuenta de que la Sra. Alicia estd en un error, sobre el precio y
sobre el tiempo de duracidn, y eén lugar de sacarlae de €1, la mantiene-

en el mismo, al no decirle que se encuentra equivocada.

En conclusidn el dolo y la mala £€ o mala intencidn, califi-

can el errovr ¥ agravan el acto afectado por ellos.
[ La lesidn.

Con antelacidn al hablar de &sta, se transcribid el texto -
del artfculo 17 del Cddigo Civil precepto legal que la define, y para
que @sta se produzca es necesario que haya una inequivalencia manifies
ta entre la prestacidn y la contraprestacidn como puede ser, un precio
exagerado o insignificante en la compraventa; pero ademis de la despro
porcidén objetiva debe darse un elemento subjetivo, a saber, la explota
cidn de la penuria, la inexperiencla o ligereza de la otra parte, o -
suma necesidad.

En resumen la lesidn requiere de los dos elementos: uno obje

(19) Manuel, Bejarano Sinchez. Op. Cit., pdg. 99.
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tivo representado por la desproporcién de las prestaciones, y otro -

subjetivo representado por un aspecto interno de la voluntad.

Por otra parte, la lesidn no se estima vicio de la voluntad
en el Derecho Mercantil, lo anterior se desprende del artfculo 385 -
del C8digo de Comercio al determinar: "Las ventas mercantiles no se ~

rescindirdn por causa de lesidn..." .(20)

Esta norma habla de rescisidn y no de nulidad, y las razo--
nes que se aducen para no considerar a la lesidn como vicio de la vo-
luntad, ni como vicic del contrato; las proporciona el jurista Loren~
zo de Benito, citado por el maestro Ernesto Gutidrrez y Gonzdlez, -
quien escribe: "Primera: que los efectos alcanzados por la lesidn, se
pueden obtener por otros medios de los ya aceptados por la ley, como
es el error fortuite o el inducido, y la violencia, pues a través -
del error se puede considerar el mismo efecto que la suma ignorancia
vy la notoria inexperienca, y a través de la intimidacidn, se dan re--

sultados iguales a los de la extrema miseria.

Segunda razén: si en la vida civil se puede establecer la lesién sin
gran peligro, contra el abuso de la mala intencidn - mala fe dicen -~
ellos — en el comercio es peor el remedio que la enfermedad, toda vez
que la amenaza de la insubsistencia del contrato mercantil, habria de
paralizar las energias comerciales'. (21)

Ahora bien, refiriéndome de nueva cuenta a la lesidn regula
da por el C8digo Civil y relacionando los articules 17, 2228 y 2230 -
se puede concluir que la sancidn prevista para el acto, viciado por -

lesidn, es una nulidad relativa.

(20) C3digo de Comercio de 1889, art. 385, pdg. 44.
(21) Ernmesto, Gutiérrez v Gonzdlez. Op. Cit., pég. 317.
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¢. Licitud del-objeto motive o fin.

Por lo que toca al objeto o fin de la compraventa y su lici
tud, esto ya lo hemos comentado varia de acuerdo con el tiempo v la -
regidn en donde se realice el contrato, el articulo 1830 dice a la -
letra: " Es ilfcito el hecho que es contrario a las leyes de orden -
piblico o a las buenas costumbres". (22) Por lo que infilere que todos
los hechos que no son contraries al orden pidblico y no son prohibiti-
vos puesto que estdn respaldados por las buenas costumbres de los lu-
gares en que se realicen, son licitos, o en otras palabras pueden ser

objeto del contrato.
d. La forma.

De la formalidad del contrato de compraventa, se ha estable
cido un sistema que tiene una reglamentacidn especial segiin se expre-~
sa en el artfculo 2316 del CSdigo Civil que dispone: "El contrato de
compraventa, no requiere para su validez formalidad alguna especial,-
sino cuando recae sobre un inmueble”. (23) En este contrato, la forma
lidad se presenta desde la consensualidad, pasa por el contrato priva
do y llega hasta la escritura es ﬁecir presenta toda una gama. Si re-—
sulta importante a mi juicio expresar que, los tribunales en sus pro-
cedimientos; los contratos que se presentan por escrito constituyen -
un elemento de prueba va que puede decirse que la expresidn del con--
sentimiento estd plasmada en &l, en virtud de que en todos los contra
tos se supone,que cada una de las partes se obliga en la manera y en
los términos que quiso obligarse; y esta expresidén de voluntad resulta
mis contundente si se hace por escrito, y de prueba plena si se trata

de un contrato privado ya reconocido.

(22) C3digo Civil de 1928, art. 1830, piag. 330.
(23) C&digo Civil de 1928, art. 2316, pdg. 403.
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La formalidad del contrato de compravenza sobre los bienes
inmucbles ‘estd escablecida en el artfculo 2317 dei C3digo Civil que -
determina que: la venta de uh innueble que tenga u=n valor hasta de -~
quinientos pesos podrd hacerse en instrumento privado que firmardn el
vendedor y el comprador ante dos testigos cuyas Iirmas ce ratifiquen
ante notario, juez de paz o Registro Piiblico de i1z frepiedad. Debian-
do afiadir que este artfculo fue modificado por el arcfeulo 78 de la -

ley del Notariado, que al efecto dispone: "las crajenaciones de bie--

inmuebles cuyo valer, segdn avaldo bancario vea yor de treinta

s
mil pesos... deberdn constar en escritura ante nezarie...'" . (24)

La compraventa que se celebre sin estas formalidades, estd
sancionada con 1la nulidad relativa, es decir, que aunque no se havan

llenado los requisitos establecidos por la Ley pueden en cualquier -

momento realicarse dichas formalidoldes, s ei hecho de que no se
registre la compraventa en el registro cerrespoadiente sdlo dard lu—-
gar a que tal operacidn ne sufira efecto contra terceros.

Por lo que se refiere a la formd en materia mercantil, ya -
quedé establecido que a excepcidn de los contratos que deban reducir-
s€ a escritura piiblica, los otorgados en el extranjero y los que por
leves especiales deban revestir cierta forma, todos los demds se pue-—
den hacer constar o probarse por testigos o por cualquier otro medio,

aunque el Derecho cowln o Civil exija usa formalidad especial,
D. OBLIGACIONES Y DERECHOS DE LAS PARTES.

Toca ahora estudiar las obligaciones y derechos de las par-—
tes, ya que, cada la bilateralidad del contrato de compraventa este -

engendra obligaciones y derechos entre vendedor ¥ comprador; veamos -

(24) Ley del Notariado para el Distrito Federal. Editorial
Porrua, S.A., MExico, 1985., pdg. 42.
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en ese orden cuales son:

1. DEL VENDEDOR.

a. Obligaciones,

Congruentes, con el comentario hecho a la definicidn
de compraventa, proporcicnada por el maestro Miguel Angel Zamora y -~
Valencia; habremos de anotar que este contrato produce dos tipos de -
efectos perfectamente diferenciados entre ellos. Por una parte, el -
efecto de transmitir la propiedad del bien objeto del contrato ¥ por
la otra, la creacidn de diversas obligaciones para las partes, expues

to lo anterior ctenemos:

1. Entregar la cosa vendida. De acuerdo con el Art.2284
del CSdigo Cilvil la entrega de la cosa puede ser real, juridica o vip

tual.

La primera es la entrega material y efectiva de la cosa o -
del titulo del derecho vendido.

La entrega juridica consiste en que aiin sin estar entregada
la cosa materialmente, la Ley la considera recibida por el comprador,

La entrega virtual quedard establecida cuando el comprador
acepte que la cosa vendida quede a su disposicidn aunque el vendedor
no se la haya entregado materialmente quedando éste desde luego a car
g0 del objeto en el cardcter de depositario del mismo, con los dere--

chos y obligacicnes inherentes a &1.

2). La garantia de la posesidn dtil, Es la obligacifn que
tiene el vendedor de responder de los viclos o defectos ocultos de la
cosa, vicios que desde luego deben ser anteriores a la venta y que -
hagan impropia la cosa para su uso ya que de haber sido conocidos ne

se hublere celebrado el contrato.



3). Responder de la evieccidn. Es la obligacién de sanea-~-
miento que tiene el vendedor consistente en indemnizar los dafios y -
perjuicios al comprador, ya que la eviccidn consiste en la privacidn
al comprador por sentencia ejecutoriada de todo o parte del derecho =
de propiedad transmitido por la venta a consecuencia de mejor derecho
que alega un tercero. El saneamiento para el caso de eviceidn sélo. «~

podrd ser seclicitado en caso que no se haya pactado en su contra.

Con la intencidn de precisar los conceptos anteriores, se -
puede decir, que este vencimiento en juicio constituye la llamada -
eviceidn: del latin evincere, verbo que precisamente significa vencer

en juiclo.

Por saneamiento escribe el notario piiblico Miguel Angel ~
Zamora y Valencia se entiende: "la indemnizacidn que debe el enajenan

te al adquirente que ha sufride eviccidn". (25)

4. Conservar v cuidar la cosa en tanto sea entregada. -
Esta obligacidn consiste en que el vendedor bajo su responsabilidad -

debe evitar que la cosa se pierda o se deteriore.
b. Derechos.

1). Serdn derechos del vendedor, en forma correla

tiva, todas las obligaciones del comprador que md3s adelante senalare.

2). También tiene derecho a retener o sea a no en
tregar la cosa vendida, si el comprador no le ha pagado su precio, -~
cuands no se haya sefialado un plazo para su pago, © que no obstante -
que se haya seftalado, se descubra que el comprador se haya en estado
de insolvencia; de suerte que el vendedor corra riesgo inminente de -

no recibir el precio, a no ser que se le de fianza de que se le paga-

(25) Miguel Angel, Zamora v Valencia. Op. Cit., pdg. 95.
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rd en el plazo convenido (articulos 2286 y 2287 del Cddigo Civil).

3). Por dltimo, le asiste al vendedor el derecho, en
caso de incumplimiento de las obligaciones del comprador, de demandar
la ejecucidn forzosa o la resolucidn del contrato con el pago de da--

flos y perjuicios en ambos casos.
2, DEL COMPRADOR.
a. Obligaciones.

Apoydndonos en la definicidn que de compraventca nos -
proporciona el C3digo Civil, en su artfculo 2248; precepto que con =
anterioridad se transcribid. La'primera obligacidén del comprador con-
siste en pagar un precio cierto y en dinero, esto se confirma con lo
dispuesto por el artfculo 2293 del mismo ordenamiento que estatuye: -
"El comprador debe cumplir todo aquello a que se haya obligado, y es-
pecialmente pagar el precio de la cosa en el tiempo, lugar y forma -

convenidos". (26)

En otras palabras, csce_ﬁltimo precepto en cita ordena, ob-
servar lo pactado en el contrato respecto al lugar v tiempo de pago -
pero si al momento de contratar se omitid esta circunstancia el pago
deberi hacerse de acuerdo con lo sefialado por los articulos 2294 y -~
2295 del Cddigo Sustantivo y que en su orden textualmente perceptuan:
"Si no se han fijado tiempo y lugar, el pago se hard en el tiempo y -
lugar en que se entregue la caosa”. {27) El siguiente artfculo agrega:
"Si ocurre duda sobre cuil de los contratantes deberd hacer primero -

la entrega, uno y otro hardn el depSsito en manos de un tercero’.(28)

(26) Cd8digo Civil de 1928, art. 2293, pag. 399.
(27) Cédigo Civil de 1928, art. 2294, pidg. 399.
(28) cddigo Civil de 1928, art. 2295, pag. 399.



Ahora blen, por lo que respecta a la forma de pago este po-
drd hacerse en el momento mismo de la entrega de la cosa, antes o des

pués de la entrega de la cosa.

2). Pagar intereses. Esta es una obligacidn eventual, que -

aparece en los siguientes casos:

a). Por demora en el pago del precio, en los términos
del artfculo 2255 del C&digo Civil que en su parte relativa dispone:
... La demora en el pago del precio lo constituiri en la obligacidn -

de pagar réditos al tipo legal sobre la cantidad que adeude". (29)

b). Si ha recibido la cosa y se hubiere convenido so-

bre el pago de esos intereses (articulo 2296 del C8digo Civil).

¢). Si ha recibido la cosa y ésta produce frutos o -
rentas, mientras no se cubra el precio (articuleo 2296 del C3digo -
Civil).

d). Si se hubiere constituido en mora en los supues-—
tos establecidos en los articulos 2104 y 2105 (articulo 2296 del -

Cddigo Sustantivo).

Estos dos fltimos preceptos, se hubican dentro del capitulo
de las consecuencias del incumplimiento de las obligaciones, y se re-
fieren a la responsabilidad de dafios y perjuicios por la falta de cum

plimiento en tiempo de las obligaciones de hacer y de dar.

3). Recibir la cosa. Resulta importante anotar que, el CGdi
go Civil para el Distrito Federal no consigna esta obligacién por par
te del comprador de manera expresa; y en este sentido sdélo dispone en

su articulo 2292 que: “Si el comprador se constituyd en mora de reci-

(29) Codigo Civil de 1928, art. 2255, pig. 394.
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bir, abonard al vendedor el alquiler de las bodegas, graneros o vasi-
jas en que se contenga lo vendido, y el vendedor quedard descargado -
del cuidado ordinario de conservar la cosa, y solamente serd responsa

ble del dolo o de la culpa grave". (30)

En este orden de ideas, toma mayor importancia la afirma---—
cién hecha por el maestro Miguel Angel Zamora y Valencia, quien refi-
riéndose al Cédigo Civil escribe: "...la ley no da accidn de resolu—-—
clén al vendedor si el comprador se counstituve en mora de recibir la

cosa'. (31)

4). Pagar impuestos. En las operaciones de compraventa, re—

sulta cierto, que es el comprador quien en principio debe pagar estos
b. Derechos.

1). Son derechos del comprador, en forma correla-—

tiva todas las obligaciones del vendedor ya precisadas.

2). En forma especifica y adicional a las anterio
res, el comprador tiene el derecho en términos del articulo 2299 del-
Cédigo Civil, a suspender el pago si aiin no lo ha hecho, cuando en el
contrato se ha sefalado un plazo para el pago, si fuere perturbado en
su posesidn o derecho o tuviere justo temor de serlo mientras el ven-
dedor no le asegure la posesidn o le dé fianza, salve convenio en -

contrario,

3). Por Ultimo, tiene derecho el comprador, em -
caso de incumplimiento de las obligaciones del vendedor, de demandar
la ejecucidn forzosa o la resolucién del contrato con el pago de da--
fios y perjuicios que correspondan, en ambos casos (articulo 1949 del-

Cédigo Civil).

(30) Cddigo Civil de 1928, art. 2292, pag. 399.
(31) Miguel Angel, Zamora y Valencia. Op. Cit., pdg. 98.
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E. MODALIDADES DE LA COMPRAVENTA.

En este apartado, se tratard lo referente a algunas moda
lidades del contrato de compraventa; llamadas asi porque hacen depen-
der la eficacia o la resolucidn de las obligaciones a un plazo oa -
una condicidn, y que a decir del maestro Ernesto Gutiérrez y Gonzdlez,

pueden aplicarse “en forma general a cualquier tipo de acto o hecho,
g

y no sdlo a la obligacién ...". (32)

Idea con la que se coincide, sin Incluir al modo por ser &ste,
en efecto una modalidad, pero del acto juridico gratuito al cual como
expresa el Licenciado Manuel Bejarano Sdnchez; "le imprime una parci-

cular e insglita manera de manifesctarse'. (33)

En este orden de ideas, podemos ya referirnos aunque de manera
breve a aquellas modalidades de la compraventa, que a mi juicio, son-
las mds significativas por relacionarse de alguna manera con la com~—

praventa a domicilio.
1. COMPRAVENTA COM RESERVA DE DOMINIO.

Considero oportuno, citar al jurista Joaquin Rodriguez =~
Rodriguez, quien al referirse a esta modalidad en su libro Curso de -
Derecho Mercantil opina: La necesidad econdmica de que el comprador -
disfrute de la cosa y, al mismo tiempo, la de obtener el vendedor la -
garantia de que la cosa no dejard de ser suya hasta que reciba el pre
clo, son las modificaciones determinantes de la amplia difusidn de -
esta forma de contrate que puade decirse que es una de las mis tipi--—

cas del comercio moderno ... '". (34)

(32) Ernesto, Gutiérrez v Gonzilez. Op. Cit., pdg. 679.

(33) Manuel, Bejarano Sdnchez. Op. Cit., pdg. 532.

(34) Joaquin, Rodriguez Rodriguez. Curso de Derecho Mercantil.

Tomo 1I, décimo séptima edicidn.
Editorial Porriia, S.A. México, 1983, pdg. l7.
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El contrato de compraventa con reserva de dominio, lo define -
el maestro Miguel Angel Zamora y Valencia; en los siguientes términos:
"es aquél en el cual las partes, mediante un pacto expreso, modifican
el efecto translativo de dominio haciéndolo depender del cumplimiento

de una obligacidn por parte del comprador". (35)

Es notorio, gque este autor en la definicidn que nos proporcio-
na; difiere del contenido del articulo 2312 del Cddigo Civil, que re-—
gula expresamente esta modalidad de la compraventa, sdlo para el ca-
so de que entretanto no se cubra el precio, la propiedad no se trans-

mitird al comprador.

De donde se puede aseverar que, la reserva de dominio consiste
ep que la cransmisidn de la propiedad en este contrato, queda supedi-
tada a la realizacidn de una condicidn suspensiva del pago del precio,
0o al cumplimiento de cualquier otra obligacién por parte del compra--
dor, debiende a mi juicio referirse tan sdlo a los efectos del mismo
contrato, respecto de la transferencia de la propiedad; y no a la -
existencia del contrato mismo, ya que las partes han convenide sobre

la cosa y el precio.

Por su parte, el respetado'maestro Leopoldo Aguilar Carbajal,-
quien al referirse a la compraventa con reserva de dominio, y aceptar
que esta queda supeditada a la realizacldn de una condicidn suspensi-
va agrega: 'La realizacidén de la condicién debe acontecer dentro de =
un término en consecuencia, las obligaciones quedan sujetas a ambas -

modalidades acumuladas". (36)

Por otro lado, es muy importante determinar la situacidn de =~

los contratantes, mientras no se realice la condicidn suspensiva.

(35) Miguel Angel, Zamora v Valencia. Op, Cit., pdg. 100.

(36) Lleopoldo, aAeuilar Carbajal. Op. Cit., pdg. 106.
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Pues el vendedor, no podrd enajenmar el bien a otra persona, -
por asi dispomerlo el articulo 2313 del CSdigo Civil que estatuye: -
"El vendedor a que se refiere el articulo anterior, mientras no se -
venza el plazo para pagar el precio, no podrd enajenar la cosa vendi-
da con reserva de propiedad. Esta limitacién de dominio se anotard en

la parte correspondiente"”. (37)

Ahora bien, para que surta efectos contra tercero esta prohibi
cidn de enajenar, debe inscribirse el pacto de reserva de dominio en-
el Registro Pdblico de la Propiedad; por su parte, el maestro Miguel
Angel Zamora y Valencia al referirse a la inscripcidn apunta: "si no
es posible hacerlo, porque los bienes vendidos con la reserva no pue-
dan inscribirse, por no ser indubitablemente indentificables, la re--

serva de dominio no surtiri efectos contra terceros de buena fe'.(38)

Para concluir, considero oportuno resaltar para esta modalidad,
el contenido del dltimo pdrrafo del articulo 27 de la Ley Federal de

Proteccidn al Consumidor, que ordena: "

... S5alvo lo dispuesto en -
otras disposiciones legales, en las operaciones a plazo o con reserva
de dominio, no podrd aumentarse el precio estipulado del bien o servi

cio materia de la operacidn". (39)

Desde luego, esta disposicidn sdlo surtird efectos, cuando el
comprador renga el cardcter de consumidor en términos de su articule
tercero.

2. COMPRAVENTA EN ABONOS.

El Cddigo de Comercio al igual que el C&digo Civil, no -

(37) C&digo Civil de 1928, arc. 2313, pdg. 403.
(38) Miguel Angel, Zamora y Valencia. Op. Cit.. pdg. 101.

(39) Ley Federal de Proteccién al Consumidor, art. 27, pag.
13.
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proporcionan una definicién en lo particular de lo que entienden, por

compraventa en abonos. S$in embargo este {ltimo si da algunas disposi-

ciones acerca de dicho contrato; lo que nos permite afirmar que en -

una forma genérica regula tal institucidn. aunque cambién, respeta el

principio de la autonomia de la voluntad, ya que prevalece al respec—

to la libertad de toda persona de dar a la compraventa la fisonomia -

que mds satisfaga sus intereses, siempre vy cuando &sta no efecte al -

tercero ni perjudique el interés pdblico.

ta que

abonos

Al efecto el articulo 2310, del C3digo Civil estatuye: "La ven

se haga facultando al comprador para que pague el precio en -

se sujetard a las reglas siguientes:

Frac. I.

Frac.II.

Frac.III.

S8i la venta es de bienes inmuebles, puede pactarse =
que la falta de pago de uno o varios abonos ocasiona-
rd 1a rescisién del contrato. La rescisidn producird
efecto contra tercero que hubiere adquiride los bie-—
nes de que se trata, siempre que la cliusula resciso—

ria se hava inscrito en el Registro Pdblico.

Si se trara de bienes muebles que sean susceptibles -
de identificarse de manera indubitable, podrd también
pactarse la cliusula rescisoria, de que habla contra-

terceros si se inscribié en el Registro Pidblico.

Si se trata de bienes muebles que no sean suscepti~—-—
bles de indentificarse, los contratantes podrdn pac——
tar la rescisidn de la venta por falcta de pago del -~
precio, pero esa cl3usula no produciri efectos contra
tercero de buena fe que hubiera adquirido, los bilenes

a que esta fraccidn se refiere"”.(%0)

(40) Cddige Civil de 1928, art. 2310, pag. 402.



78

Por su parte, el maestro Miguel Angel Zamora y Valencia desa--
rrolla su parecer ¥y considera, gque la compraventa en abonos es agué--
lla: "en el cual las partes mediante pacto expreso facultan al compra
dor para que pague el precio va sea en forma total o parcilal en cier-
to tiempo, mediante entregas parciales'. (41) De tal suerte que el -
comprador puede pagar parte del precioc en el momento de la celebra---
cidn del contrato y el saldo por partidas en cierto tiempo; o puede -
pagar la totalidad del precio sin que exista pago parcial inicial, me
diante entregas parciales en cierto tiempo. Ya que como bilen dice, el
autor en cita: "Si se pacta que la totalidad del precio debe pagarse
en cierto tiempo; pero en una sola exhibicidn, técnicamente no serfia-
contrato en abonos, sino un contrate de compraventa con el pago dife-~
rido; perc pueden ¥ de hecho se le aplican a este contrato las mismas

reglas que al contrato en abonecs". {42)

Se puede afadir que, al cubrirse el precio en exhibiciones pe-
riddicas; la compraventa en abomes, queda supeditada, a la realiza---
cidn de una condicidn resolutoria del pago total. Y por esto normal--—
mente esta venta se combina con el pacto comisorio es decir, con una

cladsula de rescisién del contrato para el caso de incumplimiento.

De donde es necesario determinar al igual que en la modalidad
anterior, la situacidn de los contratantes; ya que, este contrato an-
tes de la realizacién de la condicidn resolutoria, nos indica el maeg
-tro Leopoldo Aguilar Carbajal: "produce obligaciones puras y simples;
el comprador es duefio de la cosa y por consiguiente puede enajenar".

(43)

Debemos agregar, que al tiempo de realizarse la condicidn, -

vuelven las cosas al estado que tenian al momento del nacimiento de -

(41) Miguel Angel Zamora v Valencia, Op. Cit., pdg. 103.

(42) 1dem.
(43) Leopoldo Apuilar Carbajal. Op. Cit., pdg. 109.
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ESTA TESIS MO BEBE
SALIR BE LA DIBLIBTECA

la obligacién; y como consecuencia, el vendedor vuelve a adquirir la

propiedad de la cosa, y el comprador vuelve a ser dueflo de la parte -
del precio que hubiere pagado: pero como ne seria posible devolver el
uso de la cosa, ni impedir el demérito de la misma, establece el ar-
ticulo 2311 del C3digo Civil que: "Si se rescinde la venta, el vende-
dor y el comprador deben restituirse las prestaciones que se hubieren
hecho; pero el vendedor que hubiere entregado la cosa vendida, puede-
exiglr del comprador por el uso de ella, o1 pago de un alquiler o ren
ta que fijardn peritos y una indemnizacidn también fijada por perites,

por el deterioro que haya sufrido la cosa.

El comprador que haya pagado parte del precio, tiene derecho a
los intereses legales de la cantidad que entregd. Las convenciones -
que impongan al comprador obligaciones mis onerosas que las expresa=—

das, serdn nulas’. (44)

En resumen, puede concluirse que la compraventa en abonos; es
la modalidad que ha abierto nuevos horizontes al comercio, en la -
época actual. Al grado de poder afirmar, que es la dnica manera como
determinadas personas que tiemen por dnieo capital un sueldo reducido
pero seguro ¥ constante, adquieren bienes necesarios.

Pero, desgraciladamente, la compraventa en abonos se ha presta-
do para que algunos comerciantes sin escripulos abusen de la necesi-—
dad de los adquirentes al obtener alguno de sus satisfactores. Por -
ejemplo: cargdndoles intereses convencionales bastante altos, que es—
tdn incluidos en el precic del objeto v que se estipulan con el con-—

sentimients de los compradores, explotando la necesidad del individuo.

Dado lo anterior, resulta inebjetable que la Ley Federal de -
Proteccidn al Consumidor, en su capitulo tercero que habla de las ope
raciones a crédito; viene a constituir en nuestro Derecho Positivo -~

Mexicano; una verdadera proteccidn para el comprador, al ordenar en -

(44) Cd&digo Civil de 1928, art, 2311, pdg. 402.



80

su artfculo 20 que: "En toda operacidn en que se conceda crédito al -
consumidor, el proveedor estd obligado a informar previamente a aquél
sobre el precio de contado del bien o servicioc de que se trate, el -~
monto de los intereses y la tasa a que estos se calculan, el total de
los interéses a pagar, el monto y detalle de cualquier cargo, si lo -
hubiere, el nimero de pagos a rvrealizar, su periodicidad, la cantidad
total a pagar por dicho bien o servicio y el derecho que tiene al 1li~-
quidar anticipadamence el credito con la consiguiente reduccidn de -

los intereses...”.(45)

En este orden de ideas, resulta de igual manera novedoso el -
contenido del articulo 29 del ordenamiento legal invocado; a propd--~
sito del incumplimiento de una de las partes, al relacionar este con-
el articula 376 del Codigo de Comercio, precepto que a la letra sefia~
la: "En las compraventas mercantiles, una vez perfeccionado el contra
to, el contratante que cumpliere tendrd derecho a exigir del que no =~
cumpliere la rescisién o cumplimiento del contrato y la indemnizacién,

ademds, de los dafios y perjuicios". (46)

Tal disposicidn a mi juicio, sGlo regird si el comprador ha pa
gado una tercera parte o menos del precio del bien; pues si ya pagd -
mds de la tercera parte, a €l corresponderd optar entre la rescisidn
y el pago de las cantidades vencidas en unidn de los gastos y costas

del juicio.
3. COMPRAVENTA A DOMICILIO.

Esta interesante modalidad de la compraventa, la regula
la Ley Federal de Proteccidn 2l Consumidor y dedica para ello todo un

capftulo. Definiéndola en su artficulo 46 de la siguiente manera: "

por
venta a domicilio se entiende la que se propone a una persona fisica

en el lugar donde habite en forma permanente o transitoria o en el de

(45) Ley Federal de Proteccidn al Consumidor, art. 20, pdg.ll.
(46) Cédigo de Comercio, art. 376, pdg. 43.
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su trabajo". (47)

El contenido de la disposicién anterior, careceria de trascen-
dencia ya que, hasta en tanto no se acepte por el cliente comprador -
la propuesta hecha por el vendedor, no se daria el consentimiento y -

por ende el contrato.

Lo que nos autorizaria a afirmar que, esta propuesta o gestidn
a domicilio como le llaman los tranceses, vendria a constituir sdlo -

una técnica de venta.

Si no fuere por el contenido del articulo 48 del propio ordena
miento legal en cita, que dice: '"tratdndose da las ventas a domicilio,
el contrato se perfeccionard a los cinco dfas hdbiles contades a par-
tir de su firma. Durante ese lapso el consumidor tiene la facultad de

revocar su consentimiento sin responsabilidad alguna...". (48)

El andlisis de esta interesante disposicifn, se realizard en -
el siguiente capitulo, concretdndonos de momento a sefalar que la pro
puesta de venta hecha por el vendedor al consumidor y aceptada por =~
éste, tecnicamente es a lo que se le llama la compraventa a domicilio
la cual se sujeta a una condicidn suspensiva ya que, el acontecimien-
to futuro y contingente consiste en que el consumidor, pueda o no pa-
gar el precio del bien adquirido; y en todo caso, revocar su voluntad
la ley dice consentimiento dentro de los cinco dias habiles contados

a partir de la firma del contrato.

COMPRAVENTA SOBRE MUESTRA.

El C8digo de Comercio en su artIculo 373 dispone: "Las
compraventas que se hicieren sobre muestras o calidades de mercancias

determinadas y conocidas en el comercic se tendrdn por perfeccionadas

(47) Ley Federal de Proteccidn al Consumidor, art. 46, pag.l8.

(48) Ley Federal de Proteccidn al Consumidor, art. 48, pdg.lS.
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por el sdlo consentimiento de las partes. (49)

Atendiendo al contenido de la disposicidn precedente, tenemos
que las operaciones sobre muestras o calidades mantienen el caridcter
de compraventas consensuales, siempre que se trate de mercancias de—-
terminadas y conocidas en el comercio, esto es de g@neros. De esta -
suerte; el contrato es perfecto desde que se da el acuerdo en la cosa
y en el precio; ahora bien, la posible desaveniencia en punto a la -
conformidad o no entre las muestras v las mercancias entregadas, debe
ser resuelta conforme al parecer de dos comerciantes, designados uno
por cada parte y, en caso de discordia, por un tercer comerciante, al
efecto nombrado por los dos primeros (Articulo 373 del C3digo de Co~-
mercioc). Esta compraventa la reconoce también el articulo 2258 del -

Cddigo Civil.

En otras palabras y siguiendo al maestro Rafael Rojina Ville--
gas, citado por el Dr. Luis Mufioz, en su obra la Compraventa y una -
vez que reconoce ''que esta compra en realidad se verifica sobre todo
en operaciones mercantiles...”. (50) nos indica: "Existe compraventa
sobre muestras, cuando las partes se ponen de acuerdo no respecto del
objeto mismo sino, sobre una parte desprendida de &€l que se llama -
muestra, o bien, sobre su descripcidn, precisando todas sus circuns--

tancias, requisitos, atributos y datos que puedan identificarlo”.(51)

Sin embargo, puede opinarse en contrario al distinguido Maes--
tre va que si bien es cierto, que la compraventa sobre muestra es -
aquella como el autor lo dice que se realiza sobre una parce despren-—
dida de la cosa que se llama muestra, pero en ocasiones se realiza sg

bre un objeto que resulta ser el término, de comparacidn igual de -

(49) C8digo de Comercio, art. 373, pdg. 42.

(50) y (51) Luis Mufioz. La Compraventa. Editorial Cdrdenas, Editor
y Uistribuidor. Mexico, 1976, pdg. 383.
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todos los demds que van a venderse. Tal serfia el caso en una compra——
venta de plistico puede un pedazo de &ste darse como muestra, pero en
una compraventa de vasos para licuadora, se da ya el objeto mismo en-
su individualidad, es decir, un vaso. No puede decirse que &ste sea —
una parte desprendida del objeto, como si lo es el pedazo de pldstico
que se nos da como muesctra, de tal suerte que no slempre esta compra-
venta recae sobre una parte de la cosa como lo indiea el distinguido

maestro.

Por otra parte. el jurista Asquini citado tambi&n por el Dr. -
Luis Mufioz "ha sostenido que en la venta de genus, la disparidad de -
la cosa vendida con la muestra es un supuesto de incumplimiento...",
{32) En consecuencia, si hay disparidacd, sobre la muestra exhibida -
habrd incumplimiento de contrato, pero va se perfecciond; observerse
entonces que no se trata de un contrato sujeto a condicldn ya que no

estd subordinada a requisito alguno de eficacia.

Ahora bien, lo importante de la compraventa sobre muestras, -
nos lo hace notar el tratadista Oscar Vdzquez del Mercado, al apuntar
en su obra Contratos Mercantiles que: '"las ventas efectuadas con base
en catdlogos o lista de precios, deben asimilarse a la venta sobre -~

muestra cuando en los mismos se deéetallan los objetos y calidades'.(53)

Lo cual es prdctica diaria, de algunos proveedores principal--
mente de articulos electrodomésticos que realizan ventas por medio de

sus representantes, en el domicilio del consumidor persona fisica.

(52) 1Ibidem, pdg. 381.

(53) Oscar, Vazquez del Mercado. Contratos Mercantiles.

Segunda Edicidn, Editorial Porrida, §.A. México, 1985,
pdg. 150.



CAPITULO CUARTO
Iv. LA COMPRAVENTA A: DOMICILIO

Al final del capitulo primero se indicd, que la compraventa a
domicilio fue practicada de una manera que en la actualidad, podria -
considerarse como contrato innominado ya que, los ordenamientos lega-—
les ahi cuestionados no la regularon; el silencio en este sentido fue

absoluto.

Luego si esto es como se afirmd, cabe preguntarnos si la Ley
Federal de Proteccidn al Consumidor, es el primer ordenamiento legal
que reguld la compraventa a domicilio, o si &sta se inspird en otras
legislaciones. La respuesta esﬂla siguiente; la ley Protectora del -~
Consumidor para integrar su capitulo sexto, encontrd franca influen-—-—
cia en la Ley Francesa MNo. 72-1137 de diciembre 22 de 1972, que la te

glamenta de manera general bajo el nombre de DEMARCHAGE A DOMICILE.

Pues bien, en este orden de ideas y siguiendo a los maestros
J.C. Fourgoux, J. Mihailov v M.V. Jeannin en su libro Principes et -
Practique du Droit de la Consommation, quienes refiriéndose a su ley,
vy haciendo la traduceidn correspondiente nos indican: "El principio -
fundamental de la ley, es el de permitir al cliente reflexionar y por
consecuencia, de retractarse si un habil vendedor Lo ha llevado a de-

cidir rapidamente sobre la firma de un contrato". (1)

Notese, la similitud del principio francés con el nacional en
la iniciativa de la entonces Ley Federal de Proteccidn al Consumidor,
enviada por el C. Presidente de la Repdblica al H. Congreso de la -
Unién; iniciativa de Ley, que al referirse a esta modalidad en su ca-

pitulo sexto a la letra establece: "tiane como propdsito proteger al

(1) J.C. Fourgoux, J. Mihailov v M.V. Jeannin. Principes et

Practique du Droit de la Consommation. Editions J. Delmes.
et Cle. Paris, 1979, pag. J2.
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ama de casa que es frecuentemente sorprendida o inducida a adquirir -
productos que exceden su capacidad econdmica, cuando se.trate de ven-
tas hechas a domicilio". (2)

Precisado lo anterior, tratemos ahora de proporcionar su con-

cepto con los elementos que de ella tenemos:
Al DEFINICION.

La compraventa a domicilio, es aquella enajenacidn de bienes
no perecederos que se celebra entre un consumidor persona fisica y un
proveedor en el lugar donde el primero habite de manera permanente o
transitoria o en su trabajo. Cuya eficacia del contrato se sujeta a =
una condicidn suspensiva refiriéndola al pago del precio; y en su ca-
so se faculta al consumidor a revocar su voluntad, dentro del t&rmino

de cinco dias hdbiles contados a partir de la firma.

De la definicidén que precede, se pueden desprender las si~—-—

guientes caracteristicas:

1. No pueden ser materia de este contrato, por disposicidn -
legal los bienes perecederos recibidos por el consumidor y pagados de

contado (Artfculo 46 Ley Federal de Proteccidn al Consumidor).

Esta excepcidn responde seguramente a la voluntad del legisla
dor, de sujetar a la ley relaciones bien especificas; como aquéllas -
en que la compraventa recae sobre articulos fabricados principalmente

por la industria.

2. Se protege exclusivamente a la persona fisica, a la que -

(2) Diario de los Debates de la Cdmara de Diputados del Con--
greso de los Estados Unidos Mexicanos XLIX Legislatura. -
Afio III.T. III. No. 9 septiembre 26, 1975, pdg. 7.
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se aborda en su vida privada dentro de un lugar preciso (donde habite
de manera permanente 0 transitoria o en su trabajo). Quedando exclui-
das de la aplicacidn de la ley las personas morales supuestamente ap-

tas para defenderse mejor.

Si hago notar, que el concepto de domicilio contenido en la -
Ley Protectora del Consumidor, es mds restringido del que por su par-
te nos proporciona el C8digo Civil, en su articulo 29 cuyo texto esta
blece: "E1 domicilio de una persona fisica, es el lugar donde reside
con el propdsito de establecerse en &1 a falta de éste, el lugar em ~
que tiene el principal asiento de sus negocios; ¥y a falta de unoy -

otro, el lugar en que se halle". (3)

Luego concluyo, que 2 la luz de la Ley Federal de Proteccidn
al Consumidor una persona de edad avanzada, acostada sobre la banca

de un jardin no goza de la proteccidn legal.

3. En la compraventa a domicilio, es la eficacia del contra-
to y no el perfeccionamiento de &ste cdmo desatinadamente la Ley le =
liama lo que se sujeta a condicidén suspensiva; ya que, el aconteci---
miento futuro y contingente consiste en que el consumidor, pueda o no
pagar el precio del bien adquirido, y en todo caso revocar su volun--
tad la Ley le llama consentimiento, dentro del término suspensivo de
cinco dfas hdbiles contados a partir de la fecha de celebracidn. En -
Gltima instancia, este tipo de contratacidn se encuentra sujeto a am—

bas modalidades.

Ahora bien, por qué se debe decir eficacia y no perfecciona--
miento de contrato; sl citamos al maestro Ernesto Gutidrrez y Gonzd--
lez, quien nos habla de los requisitos de eficacia del acto juridico
y tomando textualmente su concepto a estos se les puede entender como:

"las situaciones de tiempo o conductas positivas o negativas,que fija

(3) Cédigo Civil de 1928, art. 29, pdg. 46.
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la ley o pactan las partes, para que un acto juridico unilateral o
bilateral que tiene plena existencia y completa validez emplece a
generar la plenitud de sus consecuencias de Derecho, o sdlo genere -

algunas de ellas". (4)

Apoydndome en Este por demds atinado concepto, y en la pala--
bra revocar que utiliza la Ley v que a decir del Diccionario Porrda -

de la Lengua Espanola significa: "tr. Dejar sin efecto... ". (5)

Se reconoce por la propia Ley Procrectora del Consumidor, que
el contrato de compraventa existe y es vdlido por reunir los elemen—-~
tos esenciales o de existencia, asi como los de valid&z, mismos que -
fueron tratades en el capitulo segundo de este trabajo. Ya que a mi ~
juicio, no debe considervarse a la compraventa a domicilio como la con
ciben los juristas J.C. Fourgoux, J. Mihailov y M.V. Jeannin, cuando
afirman que, "La persona a quien se le vende en su domicilio ... adnm
cuando se deja convencer, ella debe poder mencionar nuevamente un -
consentimiento ...". (6) Pues de compartir esta afirmacién, estaria—-
mos en presencia de cualquier otra figura tal vez juridica, menos an-
te un contrato de compraventa. Es decir aceptar un doble consentimien

to romperia la estructura juridica del contrato.
B. WATURALEZA JURIDICA DEL CONTRATO.

La compraventa a domicilio, actualmente operacidn muy fre
cuente, encierra una modificacidn radical en cuanto a la eficacia del
contrato; y representa por ello una excepcidn a la regla contenida en
el articulo 2249 del Cddigo Civil, en cuanto a que la venta es perfec

ta y obligatoria para las partes cuando se ha convenido sobre la cosa

(4) Ernesto, Gutidérrez v Gonzdlez. Op. Cit., pdgs,158 y 159.

(5) Diccionario Porra de la Lengua Espafiocla. Segunda Edi--
cidn. Editorial Porrida, S.A. México, 1969, pig. 663.

(6) J.C. Fourgoux, J. Mihailov, M.V. Jeanunin. Op. Cit.,
pag. Jl.
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vy precio, aunque la’ primera no haya sido en:réé}da. ni el segundo sa-

tisfecho.

Lo anterior, en relacidn con el contenido del articulo 48 de la

Ley Federal del Consumidor.

Aﬁora bien, como se sefiald mientras no se tenga la certeza de
poder pagar el precio v durante el término de cinco dias no se produ-
cirdn los efectos propios del contrato, v al no transmitirse al con--
sumidor el dominio del bien, los riesgos los soporta el vendedor sin
que el consumidor pueda enajenar la cosa, porque no puede vender un
bien, cuva propiedad no tiene todavia, y el vendedor tampoco puede ha
cerle durante el término fijado en la Lev. Debiendo conservar el dere
cho de propiedad para en su caéo. transmitirlo al consumidor al venci
niento del plazo. o al cumplimiento de cualquier otra condicién; asi

la Ley protege al consumidor, ante proveedores mal intencionados.

Si considero oportuno sefalar, la opinidn del Maestro Omar Olve
ra de Luna, en su obra Contratas Mercantiles quien al referirse a la
Ley Federal de Proteccién al Consumidor, expresa: "es el dnico ordena
miento de cardcter mercantil que prevee los elementos del contrato -
mercancil, adn cuando el mismo se refiera a las ventas domiciliarias,
caso en el que debe tomarse por analogia los elcementos mencionados en

la Ley para los contratos de cardcter mercantil en general...'. (7)

C. REGULACION JURIDICA, LA LEY FEDERAL DE PROTECCION AL
CONSUMIDOR.

1° BREVE REFERENCIA A LA NUEVA LEGISLACION.

a. Origen.

(7) Omar, Ulvera de Luna. Contratos_Mercantiles., Editorial
Porrda, S.A. México, 1982, pdg. 12.
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En el capitulo primero, y al referirnos a los antecedentes de
la compraventa de manera general en el Derecho Francés; se habld del
C6digo de Napoledn ordenamiento legal, que consagro el principio de -
la libertad contractual de las convenciones al que sus comentaristas

denominaron teorfa de la autonomia de la voluntad.

Concurriendo histSricamente para ello dos factores, uno filo-
sdfico y otro econdmico, para conceder al individuo y a su voluntad «
un valor excepcional; cabe entonces preguntarnos, cudles fueron estos

factores analizemos primero el filosSfico v después el econdmico.

En este orden de ideas, nos reflere el maestro }Manuel Bejara-
no S3nchez que, "Los fildsofos del siglo XVILI postularon las ideas =
del individualismo liberal al afirmar que el hombre nace libre y sdlo
pierde esa libertad por las restricciones que &1 voluntariamente se -
impone: Gnicamente cuando ha consentido obligarse, ya en los contra--
tos autdnomamente concertados, o bien en la Ley, a cuyo imperio se -~
sometid también libremente por un contrato que celebrd con la socie--

dad (Teoria del Centrato Social)". (8)

En el plano econdmico, la doctrina del liberalismo afirmd que
el permitir la actividad del individuo era la mejor f&rmula para obte
ner el beneficio comdn: dejar hacer, dejar pasar: dejar el libre jue-
go de las voluntades individuales, vendria a conscituir el medio idd-

neo de lograr la justicia.

Bajo estas ideas, se permitif al individuo crear a su arbi---
trio, los contratos y las obligaciones que libremente decida. Diche
principio subsiste hasta la fecha, aunque mids limitado dia tras dia,
pues se hizo necesario restringir la accién del individuo por los in~
tereses de la sociedad; pues como opina el mismo maestro Manuel Beja-

rano Sdnchez, quedo '"demostrada con plena evidencia la inexactitud de

(8) Manuel, Bejarano Sdnchez. Op. Cit., pdg. 52.
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las ideas individualistas y liberales, las cuales no aseguraron la -
justicia ni produjeron resultados equitativos, fundamentalmente por--
que los seres humanos no son iguales, ni econdmica ni soclalmente, -
as{ como tampoco en inteligencia ni voluntad, de modo que la plena

libertad de obrar habria de producir necesariamente el abuso del fuer

te sobre el d&bil". (9)

De donde, se hizo necesario la promulgacidn de leyes imperati
vas y prohibitivas como lo es la Ley Federal de Proteccidn al Consumi
dor, ordenamiento legal que asegura la convivencia social cuyas "dis~

posiciones buscan moderar la autonomia formal de la voluntad". (10)

b. Justificacidn de la Lev Federal de Proteccidn al Consumi-~

dor.

Esta Ley protectora del consumidor se inspira en la filosofia
de nuestra Carta Fundamental, que incorpora, los derechos sociales -~
mayoritarios. Pues de sus articulos 27, 28 y 123 derivan las leyes =~
reglamentarias que protegen a los sectores mds débiles de la pobla---
cidn o que imprimen a la propiedad privada las modalidades que dicte
el interés plUblico. Disposiciones que en materia comercial, acentiian
la preminencia del interés colectivo sobre el interfs particular y -
afirma el deber constitucional que el Gobierno tiene de velar porque
la libertad de las mayorias, no sea sacrificada por la acumulacidn de
poder econdmico y social en pequefios grupos; ideas primero, después -
hechos concretos, que se prolongan en la Ley Federal de Proteccidn al
Consumidor. Al quedar manifiesta como se menciond en el apartado ante
rior, la desigualdad real que existe encre los sectores sociales y la
necesidad de que el poder pdblico intervenga para de este modo garan-
tizar, en beneficio de los grupos econdmicamente mds débiles, la pro-

teccifn que por si mismos no pueden darse; ya que las normas que Supg

(9) Ibidem., pdg. 53.

(10) Diario de los Debates de la Cdmara de Diputados del Con--
greso de los Estados Unidos Mexicanos XLIX. Legislatura,
afio III. T. III. No. 9 septiembre 26, 1975, pig. 6.
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nfan condiciones de igualdad, tratidndose de grupos restringidos, en -
la actualidad a mi juicio, ya no tienen el mismo valor cuando se apli
can a fendmenos econdmicos como es el de consumo.

De donde considero que, a la era del consumo colectivo deben-

corresponder normas e instituciones de proteccidn tambi&n colectivas,

En conclusidn este novedoso ordenamiento jurfdico, encuencra
su justificacidn en tanto que recoge preceptos que se encontraban -
dispersos en la legislacidn civil y mercantil. Tratando de dar unidad
v ordena a esas normas, dentro de un mismo cuerpo legislativo en el -
que se les imprime a los actos de comercio un cardcter social; y es -
por ello,seguramente que el maestro Jorge Barrera Graf, escribid en -
el libro La Proteccidn del Consumidor que esta, al referirsd a la Ley
Protectora del Consumidor, "tiene el mismo rango que el Cddigo de -

Comercic y regula como este una materia comercial". (11)

Cuyo criterio comparto, ya que, posiblemente el destacado ju-
rista hace la anterior afirmacifn con fundamento en el artfculo 133

de la Constitucidn General de la Repiblica.

Por su parte, el mercantilista Arturo Diaz Bravo, en su obra
Contratos Mercantiles quien cuestiona en algunos de sus puntos a la -
Ley Federal de Proteccidn al Consumidor exrerna su opinidn en los si-~
guientes términos, "ha venido a configurar, con el conjunto de sus dis

posiciones una nueva teorfa de ciertas obligaciones mercantiles™.(12)

Puede considerarse que el maestro afirma lo anterior, por -

cuanto que esta Ley parte de un supuesto que se ovone diametralmente

(l1) Jorge A, Sdnchez Cordero Divila. La Proteccidn del Consu

midor. Editorial Nueva Imagen. Mé&xico, 1981, pdg. 97.

(12) Arturo, Dfaz Bravo. Contratos Mercantiles (Coleccidn Tex

tos Juridicos Universitarios). Editorial Harla, México.
1983, pag. 44.
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al de la teoria, que es el de la libertad contractual; por otra parte
y como &l atinadamente aclara 'no se trata de una teoria genmeral, -
pues abarca s8lo ciertas relaciones juridico econdmicas de los parti-

culares”". (13)

2. LA FUERZA OBLIGATORIA DEL CONTRATO, ARTICULOS 1796 y 1797
DEL CODIGO CIVIL (PACTA SUNT SERVANDA).

El principio de la cldusula pacta sunt servanda, que defiende
el C3digo de Napoléon en su artficulo 1134, excluyd la posibilidad de
una alteracidn de lo pactado. El respeto absoluto a la palabra dada,-
disposicién que en su momento histérico se justificd por corresponder
al impulso individualista, que existid en aquellos tiempos de su ela~
boracién. Ya que recuérdese que la autonomia de la voluntad pretende-
el primado de la persona sobre la sociledad, y tuvo como objetivo prin
cipal la reivindicacidn del individuo frente al absolutismo del Esta-
do.

En este orden de ldeas el maestro Jorge A. Sdnchez Cardero, -
en su libro Derecho Civil; anota,"Sobre este principio descansa la 11
bertad contractual y su corolario que es la fuerza ejecutoria del -

contrato'. (l4)

De donde,resulta obligado precisar los conceptos de libertad
de contratar y libertad contractual, ya que, a primera vista parece ~
que se trata de instituciones idénticas o al menos semejantes; pero —

se trata de nociones distintas.

En este sentido el Licenciado Leopoldo Aguilar Carbajal, -
quien al referirse al primer concepto proporciona su parecer en los =
siguientes términos: "La libertad de contratar se relaciona exclusiva

mente con el momento de la celebracidn del contrato y de sus estipula

(13) Idem.
(14) Jorge A., Sdnchez Cordero. Derecho Civil.

(Coleccidn Introduccidn al Derecho Mexicano). Editorial
U.N.A.M. México, 1983, pdg. 84.
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clones; no atafe a la parte interna. En resumen, consiste en la nece-
sidad de respectar la voluntad de los contratantes, en el momento de -
la celebracidn, para que expontdneamente decidan si contratan o no. -

La situacifn opuesta serd la obligacién de contratar'". (15)

Ahora bien, si el contrato por definleidn es acuerdo de volun
vrades, luego concluyo en ella se funda la libertad de contratar; si -
la parte consumidora en la compraventa a domicilio contrata forzada,
el contrato té&cnicamente hablando no debe ser vdlide. Lo que daria lu
gar en su caso a entablar ante la autoridad judicial sendos juicios -
de nulidad, circunstancia que llevarfia seguramente a la desesperacién

v frustracién del counsumidor.

Por otra parte, el mismo autor citado refiriéndose va a la 1f
bertad contractual nos expresa: "se aplica al contenido de las estipy

laciones ; contractuales”. (16)

As{ una vez hecha la anterior distincidn,podemos decir; que -
el principio de la fuerza obligatoria del contrato, fue recogido aun-
que atenuado en su rigor por nuestros C3digos Civiles de 1870 y 1884,
asi como por el de 1928, esste Gltimo en sus articulos 1796 y 1797, el
primero al establecer, "los contratos se perfeccionan por el mero con
sentimiento, excepto aquéllos que deban revestir una forma estableci-
da por la ley. Desde que se perfeccionan, obligan a los contratantes
no sélo al cumplimiento de lo expresamente pactado, sino también a -
las consecuencias que segln su naturaleza, son conforme a la buena fe

al uso o a la ley". (17)

(15) Leopoldo, Aguilar Carbajal. Op. Cit., pdg. 12.

(16) Idem.
(17) C6digo Civil de 1928, art. 1796, pdg. 326.
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El segundo determina, "La validez y el cumplimiento de los -
contratos no pueden dejarse al arbitrio de uno de los contratantes'.-
(18) Dicho en otras palabras,la Ley Clvil ordena que ninguno de los -
contratantes tiene el poder de eludir el cumplimiento, ni de romper -
el acto juridico unilateralmente. Ambos contratantes deben respetar y

acatar sus clausulas.

Por lo que en este orden de ideas, distinguidos juristas con-
sideran que el contenido del articulo 48 de la Ley Federal de Protec—
c¢idn al Conmsumidor, al ordenar que la compraventa a domicilio se per—‘
feccione a los cinco dias hibiles contados a partir de su firma, sin
responsabilidad alguna para el consumidor; viola lo dispuesto por los
articulos 1796 y 1797 del C3digo Civil, por cuanto a la obligatorie——

dad del contrato.

Lo anterior resultaria cierto, si la propia ley especializada
en proteger al consumidor, no derogara estos preceptos como regla ge-
neral, cosa que si hace en su articulo quinto transitorio cuando esta
blece: "Se derogan todas las normas legales o reglamentarias que se -

opongan a lo dispuesto por esta Ley". (19)

Ahora bien, en cuanto a la necesidad de invocar por parte del
consumidor alguna causa de revocacidn, se puede argumentar que esta -
no le es exigida por la Ley. Luego no se ve precisado a determinar el
motivo de su conducta, se le deja actuar a su libre arbitrio por razo
nes de conveniencia estimadas subjetivamente. Pues de ser ésta exigi-
da por la Ley seguramente seria que el bien adquirido,excede su capa-
cidad econdmica. Lo que implicaria en su caso controversia, ya que al
proveedor la asistiria la facultad de demostrar la solvencia econdmi-

ca del consumidor,

(18) C&digo Civil de 1928, art. 1797, pdg. 326.

(19) Ley Federal de Proteccidn al Consumidor., art, quinto
transitorio, pig. 34.
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Es por ello que considero correcta la afirmacidén del jurista
Rafael Rojina Villegas, citado por el maestro Ernesto Guti&rrez y -
Gonzdlez cuando dice, " ... en nuestro medio toca al legislador, y no
al juez, modificar por preceptos de observancia general las condicio-

nes de los contratos en circunstancias extraordinarias'. (20)

Concluyendo, y si hemos de ser honestos debemos de reconocer-—
que en la prdctica el contenido del articulo 48 de la Ley Federal de
Proteccidn al Consumidor ha venido a resolver serios problemas que -
enfrentaba el consumidor a domicilio, debido principalmente a los -
efectos propios de la publicidad; que trastornan la escala de necesi-
dades, aunada a la condicifn social, cultural y econfmica del consumi

dor a domicilio.

D. LA PROCURADURIA FEDERAL DEL CONSUMIDOR, Y OTRAS AUTORIDA-
DES EN LA APLICACION DE LA LEY FEDERAL DE PROTECCION AL -
CONSUMIDOR.

El titular del Poder Ejecutivo Federal, envid al Congreso de-
la Unidn una iniciativa de ley denominada; Ley Federal de Proteccidn
al Consumidor, que al efecto dice: "Se propone la creacidn de la Pro-
curaduria Federal para la DefensA del Consumidor, como organisme autd
nomo. Sus atribuciones principales serin la de representar los intere
ses de la sociedad en tanto que poblacidn consumidora; representar cg
lectivamente a los consumidores ante toda clase de proveedores de bie
nes y servicios; actuar como conciliador y drbitro en las diferencias
entre consumidor y proveedor v, en general, velar por el eficaz cum--

plimiento de las normas tutelares de los consumidores...". (21)

(20) Ernesto, Gutiérrez y Gonzdlez. Op. Cit., pdg. 378.

(21) Diario de los debates de la Cidmara de Diputados del
Congreso de los Estados Unidos Mexlcanos XLIX
Legislatura Ano III. T. III. No. 9.

Septiembre 26, 1975, pdg. 7.
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Aprobada y publicada en el Diario Oficial de la Federacifdn, -
el 22 de diciembre de 1975. Por lo que dicho ordenamiento, que inicia
su vigencia el 5 de febrero de 1976, sirve de marco para la creacidn
de la Procuraduria Federal del Consumidor, naciendo a la vida pidblica
como organismo descentralizado de servicio social, con funciones de -
autoridad. Y cuyo articulo 1° le concede competencia al ordemar:'...
La aplicacidn y vigillancia en la esfera administrativa de las disposi
ciones de la presente Loy, a falta de competencla especifica de deter
minada dependencia del Ejecutivo Federal, corresponderin a la Secreta
ria de Comercio y Fomento Industrial vy a la Procuradurfa Federal del-
Consumidor", (22) Y agrega el precepto: "Serdn drganos auxiliares -
para la aplicacidn v vigilancia de lu dispuesto en esta Ley toda cla-
se de autoridades federales, egtatales v municipales. Los Agentes del
Ministerio Piblico Federal orientardn a los consumidores respecto de
los alcances de esta Ley, los procedimientos y las autoridades compe-

tentes para conocer de sus quejas". (23) .

De donde, vilidamente se puede afirmar que la proteccidn al -
consumidor comstituye hoy, la nueva preocupacidn social del Estado. -
La promulgacidn de la Ley Federal de Proteccidn al Consumidor es prue
ba evidente de la anterior afirmacidn; ya que como bien dice el jurisg
ta Jorge A. Sdnchez Cordero Davila, cuyo criterio comparto,'esta Ley
significa un considerable avance respecto a la que deriva de los CGdi
gos Civiles y del de Comercio, y que dicha Ley Constituye un hito y -
un paso adelante en la politica del respeta y salvaguardia de los de-

rechos del consumidor ...". (24)

(22) (23) Ley Federal de Proteccidn al Consumidor, art. 1°, pdg.5.

(24) Jorge A, Sdnchez Cordero Ddvila. Op. Cit., pdg. 97.
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© CONCLUSIONES

La compraventa.a domicilio fue practicada en nuestro -
pais como contrato innominado, hasta la vigencia de la -
Ley Federal de Proteccidn al Consumidor; regulacidn juri
dica, que se hizo necesaria dados los abusos cometidos -

por algunos proveedores a domicilio.

Es indiscutible la exigencia del comercio moderno en -
cuanto que, las operaciones mercantiles se efectuen con-
mayor celeridad de ahf su consensualidad. Sin embargo -
tratindose de la compraventa domiciliaria &sta se sacri-
fica en beneficio del consumidor, al exigirse por la Ley
Protectora del Consumidor la forma escrita; lo que auna-
do al plazo de reflexidn constituyen una prevencién evi~

tindole precipitaciones y decisiones poco meditadas.

El texto del articulo 48 de la Ley Federal de Proteccidn
al Consumidor, como ley especializada en la materia del-
consumo; al facultar al consumidor para revocar su con-—
sentimiento, yo le llamo voluntad, no vieola disposicidn

alguna del C&digo Civil Federal (arts. 1796 y 1797), -
pues estos al resultar incompatibles con la ley poste---
rior y al temor de su propio articulo 9°, en relacidn -
con el articulo quinto transitorio de aquella, fueron ex
presamente derogados por lo que a la compraventa a domi-

cilio se refiere.

Dadas las circunstancias extraordinarias de contratacidn
en la modalidad de la compraventa que nos ocupa, se hace
necesaria una mis rigurosa reglamentacién. Esto se propg
ne en virtud, de la desventaja que representa este tipo

de contratacidn para el consumidor a domicilio, al no -
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poder comparar el precio del bien adquirido; lo cual en
época de inflacién como la actual, resultarfa a mi jui--

cio una pradrica recomendable.

Quinta Seria oportuno adicionar al texto del articulo 47 de la
Ley Federal de Proteccidn al Consumidor, estableciendo
como obligacidn para la parte proveedora, el efectuar
los cobros periddicos precisamente en el domicilio del
consumidor; por ser fste el lugar sefialado para la entre
ga del bien (art. 2294) del C3ddigo Civil Federal) y for-
malizacidn del contrato, leo que daria como resultado en
la prdctica que el enajenante deje de considerar la co--
branza por medio de sus representantes Como mera corte—-

sia de su parte.

Lo anterior se propone en virtud de que el vendedor a dg
micillio, no se encuentra constrefiido juridicamente a -
ello; conducta que repercutiria de manera inobjetable en

beneficio del consumidor.

Sexta De igual manera se propone la reforma al articulo 48 del
ordenamiento legal en cita, en cuanto a la manera de re-~
vocar la voluntad, aviso que si bilen debe efectuarse por
escrito, convendria mds que €ste en su caso, se haga di-
rectamente al proveedor bien por correc certificado con
acuse de recibo, o por otro medio indubitable, dado que,
el consumidor si estd obligado a probar que la revoca--—
cifn la realizd en tiempo y forma; pues sucede en la -
prictica que tal y como esta redactado el precepto legal,
y dadas las condiciones socicecondmicas del comprador a-
domicilio, el ejercicio de este derecho lo realiza casi
siempre, de manera verbal ante el representante del pro-~
veedor; quien dolosamente deja correr el t€rmino, negan~

do con posterioridad que se le haya notificado revoca---
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c¢idn alguna, dado el interés de su comisidn por la venta

efectuada.

Propuesta de reforma al texto legal:

Articulo 48 Tratdndose de las ventas a domicilio, el contrato surti-
rd sus efectos a los cinco dias hiibiles contados a par——
tir de su firma. Durante ese lapso el consumidor tiene -
la facultad de revocar su voluntad sin responsabilidad
alguna. La revocacidn deberd hacerse mediante aviso por
escrito en la oficina del proveedor, bien por correo cer
tificado con acuse de recibo, o por otro medio indubita-
ble. La revocacidn hecha conforme a este arcticulo, deja

sin efecto la operacidn.
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