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INTRODUCCION

En 1la actualidad, la comercializacién a nivel internacional-
repreéehta un importante apcyb a la.economfa nacional. La ex -
pnrtnciéﬁ de productos nacionales juega un importante papel, ya
qué implica une difusién de productos con Fnracteristicas com -
petitivas, una ampliancibén de mercados, una exﬁansi&n on la plan
ta productiva nacional y Ia geﬁérncién de divisas para el pafs.

El propésito do este trabajo es prgseﬁtar una visién general
de los aspectos que deben considerarsg_ﬁérn llevar a cabo un --
proceso de cxportacién, el cufl es trascendental en el desarro-

1llo econémico de nuestro pais.

Presentamos un panorama amplio de la actividad de un expor -
tador, su organizacién, la relacién que tiene cada organismo o-
institucién en materia de comercio exterior con €1, tanto a ni-
vel nacional como internacional, tomando come fuente de infor -
macibén, diversos datos proporcionados por el Banco Nacional de-

Comercio Exterior.

Cabe sefialar la importancia que representa para el exporta -

dor mexicano colecar su producto en el extranjero y mantenerlo,
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as{ como su contribucién para el crecimiento en el comercio exe

terior del pais.

A grandes rasgos se enfoca cl panorama actual de las exporta
ciones ‘en Méxica, as{ como los conceptos esenciales de esta ac-

tividad.

Se describe un procedimiento general para realizar una expor
tacién, sefinlando los principales requisitos y documentacién --
necesarios, as{ como la estructura organizacional para llevarla

a cabo y respaldarla,

Se mencionan brevemente las caractorfisticas de las d;feren -
tes instituciones y organismos relacionados con el comercio ex-
terior a nivel nacional e internaclonal, sus actividades y fun-
ciones, asf como 1os diferentes apoyos con que un expertador --
en nuestro pafs puede contar y su uso para la promocién del co-

mercio exterior.

Por Gltimo se cxpone un caso prictice de exportaciénm y su --
procedimiento, asf{ como 1los documentos necesarios, para llevar-

1a a cabo.




CONCEPTOS BASICOS PARA EL EXPORTADOR.

- INTRODUCCION.

= PANORAMA ACTUAL DE LAS EXPORTACIONES EN
MEXICO.

- TIPOS DE EXPORTACION.

- SISTEMAS PARA COMERCIALIZAR EN EL EX --
TRANJERO.



INTRODUCCION

En la actividad econémica de un pnis. las exportncioncs jue-

gan un papel impor:unte. ya que 15 ccmcrclnlizncidn con el ex - =ﬂ

terior implica 1la nmpliacién de mercado » 1a difusi&n ‘de produc

tos mexicanos en diversus paises ¥ la genpracidn de divisgs.

Sin embargo el realizar una venta con el eiterior'nn_es ta -
rea flcil, ya que representa la labor de una serie de personas-

para llevar a cabe la exportacién. .

En este cap{tulo presentaremos un panorama general de las ex
portaciones en nuestro pafs, as{ como los conceptos esenciales-
para un futuro exportador, con el objeto de explicar los dife -
rentes tipos de exportacién sefialados en la Ley, as{ como los -

sistemas de venta en el extranjero.

Consideramos que con este capithlo el exportador tendrf a su

alcance las bases para iniciar un procediniento de exportacién.



_ PANORAMA ACTUAL DE 'LAS EXPORTACIONES EN MEXICO .-

Para llcnnzar este nbje ivo us riai o productor debe-

tener en cuentu todos lo fnctores aue utilizn ‘para comerciali-‘

zar sus’ articulns en el mercndo doméstico. adi:ianadns de algu-

" -nos mﬁs quo le purmiten competir vuntajnsumentc y aquellos que-

'.pueden llmitar sus ventns‘:;

Dontro de los primoros se encuantrnn.los diversos ust!mulos-

Y npuyos fiscnles, financierus de promncién. de venta, etc,, --

que ha establecidu el gobierno Eedaral, nsi como 1“5 ventnjus -

negociadas o establecidas por otros pafses, tﬁmo‘sun-lns p;e£é4
rencias nrancelariné, la existencia de ;onvbﬁios de pago yrcrér,

dito reciprocos, la complementacién indusﬁrinl}-&tc;; ﬁu; fa§6f

recen su posicién competitiva.
Dentro de los segundos, Sc¢ encuentran los impuostos'de im --.
portacién, las cuotas y permisos, las licencias fitosanitarias,

las disposiclones comerciales, etc.

‘Una’consideracién importante para lograr é&xito eh in expor -
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tncién es el dlseﬁo de 1os produc:os. al etiquetndu dc lns mis--

mos, su empaque y embnlaje de tnl manern qun s= ajus:cn 'y los -,,f

gustos y rcqucrlmientos del nuevo mercndo.-

alcanzar 1a eficlencia mﬁs uita de
‘rar al m&ximo de su capucidad con 1

. COSEOS .

Para el pais, es la gcneracién de divisas parn_haccr £rcntc-'.
a las necasidades Yy cnmpromisos 1nternacionnles,fcumo son las .
importnciones necesarias al dosnrrolln 1ndustrinl Y. el pagu de-

intereses Yy capital de la duudn externa.; e

En las condiciones nctualcs .de México. la exportncién es - -
prﬁcticamenta el fnico medio de consegulr divisus. pues otras -.
fuentes como son el turismo,‘lns transacciones fronterlzas, .-
préstamos y las inversioncs directas.‘se encuentran muy limita-

das.

la exportaciﬁn representa una gran ventaja parn quien 1a rea
liza, significa utilidades adicionalos pnrn 1n cmpresn y benc -

ficios pnrn la economfa cn general.

La estructura de las exportaciones mexicanas, hasta hnceVpo- .
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cos aﬁos, estnba fnrmadn por’ bicnes primnrios es decir, produc'

to de lns nctivldades agricola. silvicula _'anaderu. pesquera,

1y minera, :onstituinn C princlpales blenes comercializados }--"

110 industrial que ha venldo mostrando el pnis en?general ¥ 1057‘"

'industrinles nn particulur.;; ”

Sl bten las manufacturns han mantenido un’. ritmo 'ra'iente en-

.nuestrns transacciones con el cxtranjero, es necesarin sennlur—f_
que lus ventas de petréleo crudo rcpresentan cl principa! Yy ab-
" soluto producto de exportacién mexicuno. por 10 que es esenciqu
mente pecesaric que nuestro pafs 1ntensifique grdenada ‘y si;to—
miticomente sus esfuerzos para exportnr_bi:enos'-ﬁlnn"l.l.'f_a_:rlctu.rudos..-'f:
con un mayor valor agregado, que nos haga mencs déﬁeﬁdiqnies.dn'
las condiciones camblantes e¢n el mercado intgrnécionnifpnrarél-.,
petrbleo ¥y que nos permita diversificar nuestro§';;iénfés a.ih-
crementar la exportacién de artfculos, como méquinds; horramién
tas, equipos para la generacién y distribucién de cncrgin eléc-
trica, partes y refacciones automotrices, productos quimicns. -
articulos de vestir, alimentos y bebidas envasados, productos -

petroquimicos secundarios, productos sldcrﬁrgicos.entre.dtrds;

Estados Unidos, Jap6n y Espofia ocupan lus”tres_prlmeroé.lu_-
gares como mercados para las ventas al cxteriof3¢u'prbductos y-

servicios mexicanos.



-‘5 .

Los sieta lugaras siguientes incluyen pn!ses desarrollndosi;

excepto uno. Brasil, qua es un pafs en desarrollo como el nucs-
‘tro-¥ coft el cu&l mantenemos una impartan:e curriente cnmutcial
-de complementaciﬁn, los nombras de los palses son
'1- Reino Unido
"-:Francin
- Brasil
‘. Canadé
- Istael
- Italia
- Reptiblica Faderal de Alemania

De acucrde con la Ley Aduanera y la Tarifa del Impuesto Ge -

neral de Exportacién, précticamente todos los nrti:ulos son --f!:

susceptibles de exportayse, excepto aquellos que van en contrn- g
de 12 salud o que son nativos del pafs y no se quigre‘su tep:n-i_

dugcibn Fuera del pafs.

Algunes productos requieren de la autoriznciéﬁ prcvia éq la-
Secretarfa de Comercijo y Fomento Industriallbidg alguna otra --

dependencia.

El exportador de nuestro pa{s tiene el mundo a su eleccién -
para exportar, quedando a su iniciativa y capecidad los volfime-

nes, mentos y bienes ¢ servicios que comercialice con el extran

jero.



TIPOS DE EXPORTACION

La Ley Aduanera: y su reglnmenta en vigor, seﬁulan que ln cx-,_'

portacién es un régimen aduanero a ‘que se sujetarﬁn 1as mercan- B

cias que se extraigan del territorio ‘nacional.
Existen varios tipos de exportacién, los cuales son
1.- Exportacién Definitiva

2.- Exportacién Temporal

3.- Exportacién Ocasional

4.~ Exportacién Especiml .

1.~ Definitiva : Es nquella quu ocnslonu una snlldn del te -
.rritorio nacional de mnrcancias que tlenen por ohjeto permana - ﬁ

cer en el extrnnjero por tiempo 1ndefinidu..""

2.=- Temporal : Consiste en la salida del territorio ﬁacioynl
de mercancfas, para su retorno al mismo, cn idéatico éétadn. --

‘transformadas, elaboradas o reparadas,

3,- Ocasionales : Son las exportaciones pequefias, con valor-
hasta $ 1'000,000.00 ( Un millén de pesos ).

En el caso de empresas exportadoras de mercancins.cuya inte-
gracién sca 100 % nacional o para las que alcancen el citndo;--

porcentaje con mercancias ya nacionalizadas, se consideraran ex
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portnciones ocnslonales nqucllas cuyo monto_nc ex:eda el cqui -

valente &n moncda naciunal n 5 000 vuces e .tlpn de cnmhio pro-.

medio ponderndo. 71:

4.- Especianles @ Seré exportncidn espccial aqualla qne snbs-j
tituya la mercancia ( maturia primn. maquinariu o equipo ), que
se ha internado al pais de manera - definitivn o0 temporal que ha-_'
ya sido defectuosa o las espcclficaciones pactadas con anteria-
ridad no sean correctas.

La reinternacibn al pnis debers hacerse en un lapsao de sels-

meses a partir de la fecha de rel:orno de las substituidas,
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SISTEMAS PARA COMERCIALIZAR EN EL EXTRANJERO ' -

Cada exportador o empresa exportudaru puede legir e1 siste-i

ma 0 mecanismo que realizard en cada venta'de sus produ:tns ul-

extranjero tomando en cuenta la naturuleza da sus productos. su

solvencia econémica, su cstructura operntiv

Citaremos shora las formas en las Qﬁe5e;.éipartador podrd a-
poyarse para coleocar sus prbductos en el lugar y momento adecug
do. '

FILIALES EN EL EXTRANJERO

Por medio de la Filial, 1n empresa exportadora promoverd sus
productos en el extranjero. La misma empresa serd la que moverd
su fuerza de ventas para que le identifiquen sus productes y se
desarrolle una imagen apropiada con sus distribuidores y consu-

midores.

Esta forma es de mixima utilidad al expertador ya que ésge -
pucde colocarse en forma estratégica en los mercndcs gxtrdnje;?_.
ros, 1o que facilitard la organizacién y aifecﬁién:d;'iés‘héti;_[f
vidndes de comercializacién, sin embnrgo. la :reacién de Filin-:
les puede ser costosa si no se tiene la’ suficiente cnpacidnd pn-f

ra implantarla y dirigirla.




CONSEJQS COMERCIALES DE MEXICO EN EL'EXTRANJERD,‘_:;

E! Gobierno Federal ha design-do en Ios principales pnises <

de interés para la venta de productos nacionales. una serie du-'li-'
funcionarios que combinan activldades : '
sede con actividades comerciales para

tividad de los empresaries mexicanqif Y

También en aspectos como acce#ﬁ_a{ﬁérénﬁéé,ﬂiﬁfofﬁdciﬁn drag‘
celaria, sanitaria de snlubrfdnd, ffnunciéf;.'eté.--Todo esto -
funciona bajo uha estructura administrativa, contando con persg
nal técnico y administrative expertos en comercializacidn y te-
do lo relacionado con la oferta y demanda de productes nacicna-

les en cl exterior,
CONSORCIOS O EMPRESAS DE COMERCIO EXTERIOR
Estas empresas o consorcios realizan labores de promocién --

y venta, asf{ como tramitaciones de exportacién como embarque, -

empaque, ¢obranza, etc,, para sus socios o empresas afiliadas.
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INTERMEDIARIOS - .

":Exi#ten diversos tipos de: Intermediarios en la Compra-venta-
.de_proéhcﬁbs'antre lhs'nncibnes 4 sbn .
1.- Distflbuidores ; Este tipo de intermediario compra por -
. cuenta propia directamente al fabricante negociando un percenta
je de descuento. Asf tendrd existoncias para atender répida y -
adecusdamente a los consumidqres finales, fijando sus propios -
precios de venta y promocionfindolos é1 directamente,

2.- Agentes y Representantes en el extranjero : Este intermg
diario puede definirse como un departamento de exportaciones --
para un nimero reducido de empresas cuyos productos tienen ca -
racterfsticas similares y los mercados son homogencos.

El Agente presta su conocimiento de los mercados internacio-
nales a las empresas que le contraten, proporcicnande asesorfa-
sobre produétos, precios, promocién y distribucién de los mis -
mos.

Proporciona también posibilidades de expansién a otros mer -
cados, yr que cucnta con los recursos necesarios en el extran -
jero.

Estos agentes utilizan la publicidad y otros medios para in-
crementar la venta de los productos ocupindose una vez rcaliza;
da ésta, de los decumentos necesarios en cada caso, asf come de-
los servicos que requiere cada exportacién.

Este tipo deo intermediario puede beneficiar al exportador, -
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ya. qun cuentan con la suficienta capncidnd y hubilidnd purn rcn=
liznr 135 opernciones de compra ventn, sin emhafg :cabe sannlar
que una desven:ajn es el alto porcentajc de’ comisién y ul co‘---f
'fiespdndiente'deéembolso cn gastos de; rcpresentaciﬁn dc viuje.
: efﬁl'nﬁemﬁs de que.ul‘no tener contucto con: el’ cllcnto depende.
el exportador on su totalidad del. agente o‘reprcsentante.'

3 - Comislonistns : En esto caso, 01 productor mexicano no -
realiza personalmente la venta pero tiene un completo dominio -
‘de quienes son sus comprndores. Eijn 1as condicioncs y términos
de venta y del servicio o garantia de pust venta. La propicdad-
de las mercancians sigue siendu dnl axpurtndor, quién deberd co-
rrer y cubrir todos.los riesgos y gastos que ocasione el hecho-
de poner a dlsposiciﬁn de sus clientes la mercancfa vendida en-
el lugar, plazo y condiciones pactadas.

El exportador y el comisionista acordarin una cantidad cal -
culada mediante un porcentaje mutuamente convenido y estableci-

do en el contrato de comisién mercantil.
FERIAS Y EXPOSICIONES INTERNACIONALES

Esta forma de promecibn y venta eos muy ventajosa para todo -
exportader. Existen dos tipes de ferias:

La Horizontal o General, cuya realizacién toma més tiempo, -
ya que no se concentran en un producto o en una rama industrial
sino que es generalizada tanto en lo econdémico, como politico y

social,
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.Lﬁ_VerticﬁljB'Espeélél;quﬁ' cuncentrnn a compradores y ven-
- ta one e spocialmentc ‘para oste tipo

de eventos, en un lapso corto de tiempo. recibiendo una promo -

_cién Y difust&n nucesnria. o : i
’ Este tipo de ventn en el extranjern permite conocer todos a-
qucllns lnvolucrudus en 105 mercados Inturnncionales de una mis

. ma rama como competencia, compradores, vendedcres, etc.
SUBASTAS

Este tipo de venta en el extranjero tiene ciertas limltacio-
nes, yi que no se recomienda para todo tipo de productos por --
sus mismas caracteristicas, sin embargo en productos agricolas,
mineros, pesqueros o pecuarios puede representar una gran ven -
taja.

La Subastn consiste en convocar a un determinade grupo de --
comerclantes en un local determinado ¥ en fecha fija. Los cém -
pradores presentan sus ofertas y los lotes se adjudican al me -

jor postor.
CONVEN1OS O ACUERDOS DIRECTOS A TRAVES DE MUESTRAS

Esta forma de comercimlizar o vender en el extranjero e5 la-
mis usual cuande se inician las exportaciones en cualquier em -
presa, siempre y cuande sus productos puedan ser considerados -

y manejados como muestra, desde el punto de vista aduanal y co-
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mercinl. ya que. la mnyorfa de lus disposiciones :ontenidas en -

los cédigos o leyos adunnerns y en sus rcglnmentos. cstnbleccn-.

que pnr Muostras deben. entenderse nquellas que reprcsentan al -
praducto y sus caracter[scicas técnic Yy éﬁmercinles y quc cn-.
el nﬁmero, cantldad o variedad indlspensable pnrn”quc sc apre -
clen dichas caracter!sticas “sean inte: t;rfitorio de --

'un pais, de tal Eurmn que no'pu ; i et rciol}j:A

. Los convenios o ncuerdos directos que celcbrcn

mbas’ purtes.t

contendrﬁn los -lcmentos l!SGnCi&lES dﬂl Cﬂntt‘ﬂto d@ ;om 'ra Vf.'h- E

ta, cuyas cliusulas deben espccificar quc lns cant dndcs T mon- B

tos comprados. debordn tener las mismns cnructerf:ticas de las-

muestras que se enviaron.
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" ORGANIZACION Y PROCEDIMIENTO PARA LA EX-

PORTACION DE UN PRODUCTO.

- INTRODUCCIOR

- ESTRUCTURA COMERCIAL PARA LA ENXPORTACION

- PASOS PARA LA EXPORTACION

REQUISITOS Y DOCUMENTACION PARA EXPORTAR



INTRODUCCION

Para que un 1ndustrin1 o pruductor mexicnno puedn parti:ipar
en un mcrcndu extranjero de manera exitosn debe tomnr en cuenta
nqucllos Enctores que puednn cantrlbuir 2 incrementar sus ven -

tas o bien a'limitarlas.

. BEs poT eSto que presentamos en estc capfitulo un panoroma ge-
'néral de aquellos factores que debe considerar el productor me-
xicano cuyo fin sea colocar sus productos en aquellos pafses --

que los solicitan y sean aceptados con gran éxito,

Bstos factores los hemos dxvidido en tres principales, los. -
cuales son !
1.- Organizacién Bisica Comercial para Exportaciénm.

"Es decir, la creacién de una estructura organizacional s61i-
da pnra‘cl futuro exportador, siempre y cuando la ﬁeta del ex =
portador sea un crecimiento constﬁntc.

2.- Las Actividades Previas a la Exportacidn Fisica.

Para que sus productos sean colocados ripidamente en los mer
cados internacionales.

3.- Los Requisitos y Documcntaci6p.

Que toda exportacidén debe llevar y seguir, explicando amplia
monte cada une a £in de que sc tenga una visién sobre la impor-

tancia de cada documento o trimite.



- gresos,-

cqmq_ bene f.ic_:_iﬂ : r.apt

~ pais én §éngra1Jcoﬁ'ih'gdnurnc16n de divisas
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ESTRUCTURA COMERCIAL PARA LA EXPORTACION
Las empresas nacionales cuyos productns'éntiéfbcén'ln demhn—'

da nacional existente en el mercado y que cuentan con una cnpn-

cidad de produccién mayor, tienen la poslbilidad de.iniciar a.-

peraciones de compra-venta en mercados del exterior"

Esto os a simple vista snnclllo. paro{ mplica‘unn serie de -

tecimiente de insumos, enbgfdﬁdéi P fiﬁ;ﬁﬁ;amiéntu, -
Un paso importante es lﬁ-élnnenéi6n‘de'laé'opernéioﬁes; que -
se realizarfn utillzando como base las’ prunésticos, programas -

de actividades, polfiticas, procedimientos. estratogius, etc.

Se debe de crear un grupo de trabajo formado pdr Jefes o Ge-
rentes de los diferentes departamentos que estardn involucrados
como son: ventas, produccifn, compras, finanzas y logistica, al
cufil organizard y dirigirf las operaciones planeadas,

Deben sefialarse las actividades a realizar en un programa de

trabajo, para determinar a los responsables y sus funciones,

El primer paso seria seleccionar los productos y mercados =--

en los cuales se enfocard upne investigacibén préliminar de foc -



o datos.
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tlbxlidad cxportndora.

Estn investlgncién s dc suma importuncln Y de luznmplitud -

Yy clnridnd de éstn deponderﬁn las uctividndes puste : -por-g.

lo que se recomiendn sca realizndn por personas ccn uxpurienclaur

en.el ﬂrou, y se den las: fucilidndes para 1a recopilaciﬁn de -4' 

Existen diversos medios de obtcnclén de 1nforﬁ$é16nqeﬁiie.F;iff

les que se encuentran los cuestionarios y entrcvistns .que pue -

‘den llevarse a cabo o practicarse como soporte a los dntos ob -"--

tenidos a través de la Secretarfa de Comercio, la- 5ecretarin dc
Relaciones Exteriores, el Banco Nacional de Comercin’E;teyiqf.-
las diferentes Clmaras de Industria, la Asociacién Naéionql:dei
Importadores y Expartadores de la Repéiblica Héxichna: Asf como-
los trimites leganles y comerciales ante estas Insiituciones, --

aspectos que tratarcmos mds adelante,

Posteriormente a la vecopilacién y anflisis de datos esencia
les para acceder a un mercado cxtranjero, se debe hacer una eva
luacidn para determinar cufles productos y mercados son los més

propicios o adecuados.

Una ve: obtenido este resultado, la Empresa reallizard la es--
tructuracién de su oferta. de Exportacibén, a través de los dife-

rentes departamentos involucrados @



Produccién - Detnrminniﬁ las'cgﬁfidndgs,_vnriédndns. cn-
7 lidodes y tiempos de fabricndidn;
Finanzas -  Establecerf lns necinicns de’ventas, - 1057--:,t
' costos y operncionus crediticias. .
Compras - Detorminnr& la cnntldad. varledad cnlidud _H

y tlcmpo de abastecimiento de mnterius prl-f"

mas necesarias.

Promocién - Estnblucnrﬁ los plnnes de promoci6n en el ——
axtrnnjero.._' ' e
Logfstica - Coordinncidn de embnrquns ¥ tran5portnc16n.

conales de distribucién. ctc.:,

Ventas - Precios, condiciones de venta, etc.

Debe existir un control de todas las cperaciones que se rea-

licen.

Una vez detectados los cllientes potenciales y mercados se --
llevari a cabo la promocién de los productos en al oxterior, ya
sea a .través de 1la presentacifn de las personas con los preduc-
tos o el envio de catfilogos o folletos & los posibles clientes,

Una vez realizada la promocién, los Enénrgados de Ventas No-
cionales podrin empezar a realizar las diferentes cotizaciones-
que son solicitadas peor los futuros clientes. _

Por otro lado se debe tener programadas las tareas de docu -

mentacifn, transporte, seguro, comunicacién com el cliente, - -

etc., seglin el 4rea que en 1a empresa atienda dichas.tareas pa-



..z;.
ra el mercado nacional, ya que en.las primeras opcruciones dc:-

exportnclén se encnrguen de. nmbos metcadns. tanto nacional como _'~

externo. -

No es cnnvenlcntc crear un departamento dc exportac 6n

tro de 1a estructurn orgnnlzncional en este momento, ya quc las

_operaciones de nxpor:acién pueden ser manujndns por el” doparta

menco de Ventas Nacionules, ‘sin embargo cuando la comercinliza-‘:,ii.
cibn con el exterior toma un camino creciente, la empresu 56 ve,,jﬂﬂ‘
rf en 1a nncesidnd de crear un departamento especinl para el L

manejo da dichas operaciones,

La magnitud de este departamento dependerd del giro de la --
émprasu; de su tamafio y posibilidades, as!{ como de las necesi -

dados que pretendan satisfacer en los mercados extranjeras.

Puede iniciarse con un Jefe Coordinador, un Asistente y una-
Secretaria, los cufiles tendrfin estrecha comunicacién con las di
ferentes departamentos involucrades, a fin de que la coordina -

cibn facilite el manejo de las opcrncione#.

Esta estructura orgénica se incrementarf y se haréd mis com -
pleja segln las necesidades de demanda por parte de las mismas-
operaciones, pars proporcionar un servicio adecuado para todo -

cliente.



un udecﬂudo setvicia a los dlt‘erentes clxen:es, cs ta siguien -'.
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El Gereﬁte General tendri a su cgrgo‘iﬁ Sdbgqrenéin de Ven =~
tas Nacionales, cuyo'oﬁjetivg es rcnli;ar las operaciones de --
ventd en el territoriornapionnl y.l#usﬁﬁgcrénqin de Ventas Ex -
portacibn, la cuil sé'encargarﬁ de llevar a cabo todas las ac -
tividades pnra la exportacldn de ‘los pruductos a los diferentes

pa!scs dunde senn sulicitndos.

En el caso de que existan varius grupos de productos se pue-
de contar can un Courdinﬂdnr por cada ungo, en este <aso S¢ su -
ponen dos Coordinadores (productos A ¥ productos B) con un Asis
tente cada unho para rqnilzai trﬁmi:és. documentacién, etec,, en-

cada exportacién.

Se contari con una Secretaria para la Subgerencia de Expor -

tacién.

Es importante contaf con 1a Asesorfa de un Analista de Mer -
cados, el éunl continuamente realizard las investigaciones de -
mercado necesarias pava ampliar ventas y proporcionar un servi-
cio adecuado a cada cliente a fin de satisfacer sus necesidades

y obtener un beneficie dual,

La empresa al mismo tiempa tendrf que irse formando una -~ --
fuerza de ventas en ceda mercado del exterior a donde exporte,-
por medio de la contratacién de empresas representantes o comi-

sionistas que se encarguen de visitar a los elientes, tomen - -



pedidos, supervisen la llegada de la mercancfa, etc.
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PASOS PARA LA EXPORTACION

“para realizar el procedimiente de exportaciﬁn y ohtoner éxi-'m:f:

to en este. previamente se¢ deben efactunr algunas nctividades.
las cuales permitirén un oficaz funcionamiento en las operncio-‘
nes de venta y ngillzdclén_de'nc:ividhdns incluyunqo cmarque, .-

documentacién, etc.

Estns nctivldndes son de suma importancia, ya quo pcrmitir&ﬁ"
tener un mayor control sobre las expnortaciones que se renlizn_-"
rén en un futuro, aﬁn cuando cada operacién de compra-venta de-
be ser tratada en forma particular de acuerdo al-tipo_de'expof-
taci&n de que se trate, a las condicicnes estnbleciqgs en el ==

contrato, asi como el producto y lugar de destine.

Generalmente, productos con cnracgeristicas semejantes tie -~
nen que seguir ciertos trimites parecidos, que pueden realizar-

se paralelamente.

Es recomendable que al realizar operacliones con diversds - -
productos y con difa;antes clientas. se utllice_s&;o una entidad
u crganisme de ser;icioﬁ como 5§h 165 bancarios, de seguros, .-
fletes, compafifas navléras, etc, Esto uhbrrnrﬁ tiempo y se evi-
tarfin diversos problemas por 1n§ diferencias que existen entre-
las compafifas de fletes o scguros y entre las operaciones d? .-

las instituciones de crédito que hay en nuestro pafis.
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As! algunos servicius pueden u:ilizarsn para lus operaciones

de ventas futuras en el exterior.

A cqntlnuacidh”sc_brééénﬁhfun Plan de Exportacién seflalando-
"las actividades:a seguir,ﬁof_al exportador para realizar la ven

ta al pafs que se pretende oxportar :

a) Detectaf-el Mefcédn.—
"1.-Infurmnc16n sobre ol mercado potencial,
'_f. 2.-Informnci6n sobre clientes potenciales.
§.fInv§stigar requisitos de exportacién del Gobierno Mexica-
_nb.y reﬁuﬁsitos de importaciﬁn del paf{s al que se pretende ex -

pio;ar. Inscripeién.

b) Elaboracién de folletos ¢ catdlogos o on su caso partici-

par en ferias o exposiciones.

c) fnsc}ibciﬁn al Registro Nucionnl de Importacién y exﬁurtg
~ eibn.

’ é) Contactar clientes potenciales.-

1.-Elaboracién de cotizaciones.

2.-Bnvio de muestras en easo necesario.
e) Colocacién de orden de compra del cliente.

£) Realizacién de la exportacién.-
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1. Formulnr contrato du compra-venta,

2.—chlizar ‘trémites de certificados raquoridos ¥ permisos -

ante 1us autoridades cerraspandientes.,

3. -Dbtcner carta de- crédito del comprador ¢ condiciones pac~
tadas. prevla a la producciﬁn y al esbarque.

_-Contratq de Sagures y Financiamientos y tronsportes,

“5.-Seluéciunar e}l Banco para 1a ¢obranza y manejo de Documen *

: ips incluyendo el C,V.D.

6.-Fabricaeifn del producto conforms s Especificociones.
7.-Factura comercial.

8.-Programar embarque,

§,.-Formular pedimento de axportacidn y €.V.D.

10.-Embarque a tiempo.

11.-Cobro on el exterior a través del Banco saleccionado,

12.-Venta do divisas en ¢l Mercado Neocional.

13.-Levantar otro pedido y vepetir la operecién en forma sis-

tenftica.

La realizacibn de estas sctividades en forma adecuads puede-

bepeficiar tante a exportsdores nacionales como & importadores-
extranjeros.

Ly deteccidn del mercado es el principal punto & tratar y ~-
del cufl dopenderfn las actividades posteriores.

Es importante Contar con personas capaces para reallzar les-
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estudios sobre mercades potenciales y clicntes potcncinles, ya-

que si no se enfoca adecuandamente esta 1nve5tignc16n puede scr-':'

contraproducente,

Por otro lade, se deben conocer los requisito
no Mexicano exige en las aperaciones de vcnta con otros pnises.

as{ como los que requiere el pafs o los pnises ‘ales qu:rée prci

tende exportar. -

También deben tomarse cn cuenta lbs'pe?ﬁisos‘o_trﬁﬁitq; qﬁp;
daben 1llevarse a caho ante las dependcnclné gubéfhuﬁeﬁfnleg”dé-t
" nuestro pais, por lo que se puede acudir a la Sccretnriu de Co-- _
mercio y Fomento Industrial, a las diversas Cﬁmnrns de Indus 7-[::

tria o al Banco Nacional de Cumcrcio Exterior.

Otros aspectos que todo exportador debe conccer.es_el”fdnig{'
cionamiento y relacién de los Organismos y sistemhs'qﬁeif;gén;{
el Comercio Mundial. Cobe scfinlar que esto se traﬁgfﬁ eq.éhﬁi

tulos posteriores.

Una vez detectados los mercados y’ clientes potencialcs. ns[-m'_-ﬁ

como identificados todos los trémites y requlstu
les como comerciales, se procederfi o olnborur Eolletus o cntﬁlo:
gos de los productos que se ofrecen para dar un ‘1don dc la em-

presa, los productos y sus especificnciunes
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En el caso de que existan ferias o exposicionos intornnciona,f

‘les, se debe buscar la participacién en ellas pnrn obtcner po -

sibles clientes.

Todo futuro exportador o 1mportndor debn ins:ribi
Registro Nacional del Exportador e Impurtador, b
dentificado como tal, lo que le permitiré realizn
facilidad los trimites ante otras lnstitucinnes paraaln obten -.”

eibn de permisos. certificados. a:c.

Unn vez que .gc ha tenido :ontncto cnn 1os posiblus clientes,
es necesario eluhorar las cotizacioncs necesnrtas de los pro --
ductos que sean solicitados, especificando precios, forma de pa
go, entrega, transportahién, étc.

51 es solicitade, pueden envinrse muestras de los productos-

al exterior.

Cuando el cliente ha aceptade las condiciones y cotizaciones
y ha ordenado la compra deben realizarse diversas operaciones -
como son :

La formulacién del contrato de compra-venta por ambas partes

para legalizar 1la operacién,

El exportador realizari la tramitacién de Certificados, ta -
les como: Cercificade de Origen, de Calidad, de Sanidad, Peso,-

etc., Permisos como el de Exportacidén ¢ autorizaciones ante - -
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las diferentes dependencias gubernamentales. Como se puede a -

preciar en al Cuadro 2,1.

'De_écuerdo_n 1ns condiciones de pago pactodas, se realizarén
los trénmites necesarios, si.es a través de Carta de Crédito de-

‘be obtenerse a través de la Institucién encargada de ésta.

Deben contrn:ﬁrse los seguros que ampararfin la mercancfs en-
su recorride de acuerde a las condiciones y a los términos in -
ternacionalés de Comercio (INCOTERMS) sefialados en el contrato.
As{ como el transporte ya sea terrestre, marftime o aereo. Si-
es necesario, debe contratarse financiamiento y garantia de cré
dito con el Fondo para el fomento de las exportaciones de pro -

ductos manufacturades FOMEX.

Debe seleccionarse el banco a través del cufl se cobrarf la-

operaciﬁn Yy se manejarf 21 Compromiso de venta de divisas.

Una vez realizado todo esto, puede fabricarse el producto --
con las especificacilones, ¢n el caso de que sean especiales y -
no se tengan en existencia.. Debe hacerse la factura comerclal-
1a cufil expresarf el valor comercial de la mercancfa para cer -
tificaria. .

Se tiene que elaborar el pedimento de exportacién y el C.V.D.

para embarcar a tiempo.



TRAMITES A LA EXPORTACION

TRAMITE

"DEPENDENCIAS

EXPORTACION
CERTIFICADO DE VENTA DE DIVISAS
PERMISO DE EXPORTACION
CERTIFICADO SANITARIO

AUTORIZACION DE OTRAS DEPENDENCIAS

CERTIFICADO DE ORIGEN

PEDIMENTQ DE EXPORTACION

EXPORTADOR

EMPRESAS EXPORTADCRAS

ANTE UNA SOCIEDAD NACIONAL
DE CREDITO

SECRETARIA DE COMERCIO Y -
FOMENTO INDUSTRIAL

SECRETARIA DE AGRICULTURA-
Y RECURSOS HIDRAULICOS

SECRETARIA DE AGRICULTURA-
Y RECURS0S HIDRAULICOS
DEFENSA NACIONAL, PESCA, -
GOBERNACIONA, PEMEX, CONA-
supo, ETC.

SECRETARIA DE INDUSTRIA Y-
COMERCI0 DIRECCION GENERAL
DE NORMAS

ADUANA DE SALIDA

PAIS DE DESTINO

Cuadro 2.1




' mente sus comprcmisos de comprn vcnt

ha cumplido con lns medidas dc contrnl en nuestro pais y'de los s

impuestos por 1n5 autoridades de los pnlses a dondc vendc. sc -

- puede decir que se ha convertido en un’ exportndor exitnso

La finalidad de la exportacién no es rcniiznr.ﬁﬁﬁjépi;géiﬁﬁ;l:“
aislada, sino una venta permanente en los mefcndps\inﬁe}ﬁacipng-
les, pues de otra forma no tendrfa scntido'tﬁdd:sﬁﬁéﬁfuéfiu_pﬁ-
ra promover su producto, cncontrué comprn@of,“prnﬁqci} eficien~
temente, embarcar y cumplir con todos los requigitos_quéieiige-

la exportacién,

Este esfuerze requiere de una'contlhuiddd“pnfé‘hue entoncese
se logren todos los beneficios que 1¢ rcpqr:axufia'émprcsu 1a -

exportacién, asi como al pafs.

El exportador debe continuar sus esfucrzos de promocién y --



tener una. rclncl&n comur:inl permnnantc cnn su o sus clieutes--':
. para rcpctlr sus vcntus. yu sea a través de cnmunicncinnes o dc:i

visitas, de nal forma que levante nueVos pcdlddcs y:sus ventns-

a1 exterior se rculicen en formn sistemﬁticn'
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REQUISITOS Y DOCUMENTACION PARA
EXPORTAR

1. Selicitudes, Permisos y Autorizaciones,
Permiso de Exportacién.-

Se debe solicitar el permiso de cxportaci6n cuando el prcduc
to esté controlado con permiso prevlo de cxportacién, pcr nlgu-g
na dependencia del sector publlcu, normalmente este contrcl lo-l

ejerce la Secretaria 'de Comercio y. Fomento Indus:rinl”

Una vez
que se ha obtenide, suele sucedur nlgdn cnmbio en unu opcrncién?

como puede ser @ de aduana. de calidnd de valor o voldmcn. por.

lo tanto el interesado’ dcberﬁ 501icitar a: 1a Sccretar(n dc Co .

mercio y Fomento Indnstria;;}n;modificaci&n a la ;olicitud.

En el caso de que hhyq_ﬁeﬁd&u.uh_bormiso-de exportacibn y la
dependencia ha hsentadb.én 1a Soliéitud.ios motivos de la nega-
tiva y si el solicitante cuenta con los urgumentos nccesnrios -
para apelar dlcha negntiva. este puedu solicitar una reconside-

racién a efecto de- aue lc sea otorgndo el permiso referido,

Oficio de no requiere ﬁerﬁiéa de:c;porta:ién.

Este trémite se 11evnr6 n cabo cuando el producto no estd su
jeto al permiso de exportacién. y que sin embargo para efectos-
de algln trimite on el dgspncho de las mercancias se requiere -

el comprobante por escrite dé_lu Secrotarfa de Comercio y Fo --

mento Industrial, en el que hegn constar que el producto no - -
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esth sujeto a dicho requisito para su exportacién.

_Autorizaciunes de divursas Secrctnr!ns.-,_

Algunos productos purticulnres requieren de ln autorizuci&n-

previn de las nutoridades como son

Secretnrln de Pcsca.

"tnstn de docir vnrdnd especlfiquen‘ n dicha mnnifestaciﬁn de --
exportncién los productos a cxport5§ y que cuenten con los TE -
quisitos antes seﬂalndns, los cualcs debarﬁn estar vigentes en-
cl momento de rcali*nrsc la exportnciGn.: _ o

Para los productos derivades de la sangre humnna,-los.esty:-
pefacientes y las sustancias psicotréplchs 5019 podréin ekﬁortu;
se si existe autorizmeién snhltnrinfpor parte de esta dependen-
cia.

Secretarfa de la Defensa Nacional.
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Para el caso de xpn;taéiéﬁ de'ﬁrﬁas, muni;innés“y explosi --

vos.

) Petr&leos Mexlcnnus PEMEX

Para petr&leo ¥ sus derivndos.lh

CONASUPG.

Para grnnos, semillas._ol:aginosas. etc_ ”::1

2.'Prlhcipnlés Cerflfiéa&ds;éﬁ_b{rCQmeftio Bxﬁério¥;.“
Certificado de Oriseu. RN B

Para heneficiarsu de - ‘las concesiones que ha neguciado el go-
bierno ante diferentes pa{ses, es necesario tramitar este docu-
meﬁtp, el cufil certificard que ¢l producto os de orfgen mexica-
no .

?ura tramitar este Certificado, el interesado deberd presen-
tar un cuestionario por producto y su anexo respectivo.

Es importante secfalar que el objete de este Cortificade no -
es pnra-reducir 0 evitar un impuesto de importacién en el,.pafs-
de destino, sino para autentificar el orfigen del producto.

Existen dos tipes de Certificados de Origen :

1.- El que permite beneficiarse de las concesiones del S5is -

tema Generallizado de Preferencias (SGP).

2.- El que permite beneficiarse de las ventajas negocladas -
ante los pafses de 1a Asociacién Latinoamericana de Integracién

(ALADI).
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Ambos Cortificados se obtienen eﬁ_in_Sécfﬁtarin de Comercio-

y Fomento Industrial, .

Certificado de Productos Artcsanales. .
Es necesario que nntes de efectuar un“ oxportacién de producﬁﬂi

tos nrtasannlcs a ln Comunidad Ecunﬁmicu Europea

teresado debe trnmitar este dccumentu, cen el objeto de quc 1as
mercancias (nrtesanias) reciban un trato preferuncia!-en 105:--_
.pafscs miembros de la C,E,E., asf como certificar. e1 origen da-

la mercancia, asf como sus caracter{sticas artesanales. ,.j

Certificado de Libre Venta.

Es un oficio que expide ¢l Departamento de Control de Impor;
taciones y Exportaciones de la Secretarfa de SAlud, mediante el
se autoriza 1la libre venta del producto para consumo humano. El
departamento de puertos y fronteras de la SARH expide un oficio
a través del cual auteriza la libre venta del producéo para su-
consumo animal,

Este documento es sclicitado al exportader por algunos paf -
ses como garantfa de que un producto no tiene ningdn impedimen-

to para su comercializacién.

Certificado de Calidad.
Este documento lo expiden los organismos autorizados por la-
Secretaria de Comercio y Femento Industrial, o por los labera -

torios Nacionales de Fomento Industrinl (LANFI); medignte el --
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culi se ccrtifica ln cnlidnd. nsi cumo 1a cnmposicién fisicn ¥-

quimlcn dc los productos.

Certificddp-hc:?gé

fcultura ¥ Recursos Hidréulicos.g : )
En el cnso da productos de origcn nnimal y sus subproductos-
‘se trnmxtarﬁ el certificndu snnltnrlo du cxportncién ante la --

misma Secrctarin.l"

En el caso de exportaclén de animales vivos ¢ muertos o pra-

ductos derivaodos dé @stos,;dcpcndicndo el grado de elaboracién-
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del mismo, s¢’ requlcrc cl trﬁmlte de certificndo zoosanitario,-~"

cf ctunndo y la -

espc'IEico..--f

Cunndn ln Eormn de ,Pago_seaun crédlto, ln Encturn se cxpide

en la mismn monedu quc éstc,'el vulor o su preclo unitario debe
‘estar de ncuerdo con 1los términos de1 crédlto, se mencianarﬁ el

término de venta que puede ser FOB C+F CIF, etc., este temn -

50 tratar5 posteriormente.'l

No . se deben inclulr murcanc(as no cstipuladus en el crédito-

ni tnmpoco eEectunrse otros g" os tales Como - comisiones, gas -

,traduccxén y 1 podr& Eirmnrse por el remi-

'tcnte. dcstinatnri o ugente ndunnal.n_uc:’

cher& ruunir 105 slguien'es datos

i Lugar y fecha dc expedicién.__
- Nombre y domlciiio del destinatnrlo.

- Lns marcas, nﬁmeros. clnscs Yy cantldadas par:iculurcs de =
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bulcos o cl total de ellos{'Lu Enlta de alguno de estus dutos -

puede ser SUplidﬂ pur elhintercsado o ugente aduunal, o bien n- ;'

'ceptnrse lns que consten’ e corres ondlnnte‘lista de empaque

"de 1u qne sa hnblar

' especlfi ncién

des, nﬁmeras de.

as merconcies -
las que vengun en clave. : :

- Las cuntidndes desglasad

ncupta de flutos b primas
do seguro. -

- El neombre y domicilie dé;lvendéapr

Todo lo anterior puoﬂehsé}jéﬁpliédé an el Reglamento de la -

Ley Aduanasra en vigoer, artfculo EB}.

4. Compromiso de venta de divisas (C.V.D.}
Compromisa de uso o devn;uclén de divisas (C.U.D.D.)

E1 Compromisc de Venta de'Dlvisus deberd ser registrado por-
el interesado ante 1a Institucidn de Crédito de su eleccién - -
cuande el valor de la c:porcacl&n sea supcrior a § 1,000.00 4.5,
dlls., semanales o de $ 8,000.00 U.S5. dlls. por operacién si sc-

trata de artesanfas; el iateresado tiene un plazo de 30 dfas --

naturales, para realizar la exportacién utilizando dicha C.V.D.
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.y 90 dias nuturales. contados a partir dc efcctuada la npern -“

cién parn vcnder ‘las - divisns al tipo de cambio cuntroladofa 1a-

Instituciﬁn de Crédito elegida.

Lns valorcs mencionndos esté

. tituciﬁn procedu a cancelar el C.V.D.

Cuando no-logrc la cobranza de alguna ekﬁértuc nte :
resado deberf solicitar la cancelacién del. documento presentan--’"

do los documentos o motivos que justifiquen dicha cancelacidn,

asf come 12 solicitud respectiva ante la Secre:ariu d'-Comercio

y Fomento Industrial.

Los exportadores debern entregar a la Institucibn.de Cré -
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dito que haya rcg1stradu el rcspcc:ivo c V D.,Elu_documentucién

futuras impornaclnnes. j

El interesnda deborﬁ obllgarse ante’una Instituci6n de Cré -
dito mediante ia suscripci6n de un Compromiso de usc o devolu -

cién de divisas a npllcnr lns divlsns ndquiridns en lvs ¢oncep-

tos antes mencionudos.

"Quién adquiera.divisas parz los fines sefinlodos, tendrd un -
plazo de 180 dias naturales contados a partir de ia suseripcién
de C,U.0.D0, parn demostrar la aplicaclén de &stas al pago de 1a

importacién y gastos ssociados correspendientes.

Los pastos dlrectos asociodos & la exportacibn,

Conpsisten en deducir del C.V.D. los gastos que inciden en el
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proceso de una exportnci6n. siempre y:cunndo estns gastos so e-

fectlien en el extranjern y su . 08 en formn de monadn ex. -

cia, otc.-

Los expnrtndores pudrén 'ectuar deducciones du su C. V D. PR

purn el pngo dc gastos antns senuludus, siempra y cuando no ex-?"

cedan del 123 del valor Ilbre a. burdo. enlel caso de exportn--{]

ciones a Nortecamérica al’ 154 cunndo 1a morcancia se: destinn a-';7

,otros paises. Las deduccioncs por concepto de comis:ones no pu-'g

drén ser superiores al 5'% del valor lihre a bordo dé lu mercan;;

cia.

Cuande el valor de les gastos sea superior a los porcentajes
sefialados los interesados deberdin obtener dentro de un plazo or,
dinarie do 90 dfas, el dictamen favarable de la Secretaria de -

Comercio y Fomento Industrial.

Gastos indirectos asociades a una exportacién.
Se consideran gastos indirectos asociados a una cxpor;nciﬁn-

los pagos que se efectlen en el extranjero por alguno de los --
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siguientes conceptos @
- Publicidad, ) - . )
- participacién en Eerias. exhibiciones misioﬁgsndnmércin -

les,

- costos darivédos_He”procadiiientﬁs ju§£dic6§ élééiﬁhd#ésf
con la exportacibm,

-'pnrticipacién en congresos, scminnrios._eventos, atc

- vinjes de promoci6n relacionados con la_venta ; prnductos’

- representantes en el exterior, . :.. ‘

- gastos necesarios para el funcionamiento dévafiéinqgﬂde
ventas, T *7'.

- capacitacién asociada a proyectos de exportaciﬁn, am

- funcionamiento de bodegas en el exterior, .

- retorno al pafs de mercancias previamente exﬁortédas. etc,

Para quo los cxportaderes deduzcan de su C.V.D. los gastos -
indirectos antes sefialados dcbarﬁq obtener de la SECOFIN el dic
tamen fﬁvorable cnréespondiente, que deber§ sclicitarse a mis -
tardar dentro de los seis meses siguientes a la fecha eu que se

reallcen los gastos.

Para 1a expedicifn del dictamen se tendrd on cuenta los pro-
gramas anuales de promocibén y de exportacién que se hayan pre -

sentado a dicha Secretaria.
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5. TrﬁmitésIcphsdlaf&sﬂy'hduaﬁulhs;

'Facturu COnsular L o
‘La facturn famitnrse:éﬁando as{ le requiera -

"'el pais importn sta factura se obtiena en el consuludo de-

'los paiscs hnbllitndos en México.

'Exyaffaqéura';lcne un costo dif&rente, dependiendo del pafs-
‘de .destino, por lo que se Tecomlenda verificarle ante los con -

5uia&ors‘fespectivos antes de realizar la exportacién,

Visa Consular.

Es rocomendable que antes deo realizar la exportacién, el in-
teresado acuda al consulado del pafs de destlno.hnbilitado en -
México para investigar si se debe o no efucﬁuar éste trémite, -
en caso de ser positive, les determincn.qua documentos se deben
visar, asf{ como el costo del visado, para evitar couirnticmpos-

en ¢l despacho de la mercancfa en el_pa!s de destino.

Dentro de los trimites aduanales so encuentra la lista de --
empaque. Se recomienda a todo exportador manejar este documento
como medida de contrel, para facilitar ol despacho aduanal, e¢n-
virtud de que a través de este documento se complementa la in -
formacifn de la mercancia con los demés documentos que sc¢ mane-

jan en el despache aduanal.
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Depende del producto de que se trate, ya gque ﬁp es necesn --

trioc para todos los productos,

Pedimento de Exportacién, _ )

Este documento es exigido por las autoridades aduaneras para
legitimizar la salida de la mercanéia b4 féaliznr_ei trémite del
despacho ante esta autoridad, quién procederf o efectuar el re-
conocimiento de .1as mismas en el rociqto.flscélro fiscalizado -
o en el domicilio, bodegas o dependencias del intéresado. pre -

via presentacién de este decumento,

Este pedimento deberf presentarse cuando el valor de la ex -
portacién sen superior a un miilén de pesos, en caso contraria-

se presentarf una boleta aduvanal.
6, Formas de pago utilizadas en las exportaciones.

En las operaciones de exportacidén es recomendable se elabore
un’ contrate de compra-venta en el cufil se estipulen los conve -
nios que haysn acordado ambas partes, como puede ser : Condicio
nes, Requisitos, Responsabilidades, Caracterfisticas: as{ como -
la Forms de Page, la cufil puede ser :

- Pago por adelantado.

- Pagos con la Orden de Compra.

- Ventas en Cuenta Corriente.
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- Giros a 1a vlstu.ﬂ

- Letras da Camhin ovclros a: Plnzo.

1Cﬁ£tas“dq-ﬂf!diﬁ0;

--Créditos Cumelcial documenturios
‘pagos .con la orden de comprn
: cénﬁi&erados'como 165 de --
menor seguridad pBra efuctunr e1 cohrn de una expurtnciﬁn, ya
'que no 1ntervicne la Instltuciﬁn Bnncarla. En el caso de Giros-
a-la Vista opera en ln siguiente forma :

E1 Giro z la Vista estﬁ considerado como una orden formal --
del exportador para que &ste Giltimo pague el valor de las mer -
cancias vendidas en las condiciones acordadas.

.Demandn el pago inmediato, contra presentacidn del documento
ante el impurtadof o el banco correspondiente ¥y puede situar --
el pago en el pafs del exportador o en cuzlguier lugar del ex -
tranjero.

Este tipo-de Giro es pagado contra documentos de embarque y-
el procedimiento es el siguiente :

El expcrfndor envia mediante su bance y éste a su banco co -
rrespondiente como corresponsal en el pafs del importador una -
letra y los documentos de embarque correspondientes con las ins
trucciones de no entregarlos al importador hasta que este pague
el giro. Es indispensable que el importador tenga el conocimien
to de embarque para poder retirar la mercancfa de la aduana 1i-

quidando al mismo tiempo el valor de la operacibn.
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Letras de Coambio o Giros a Plazo.

Este documento se utliliza generalmente cuando se negocia el-

pago a plazes predeterminados de 30, 60, 90 o mfis dfas, para 1o

cufil existen dos modalidades que son :

1.

Letras o giros a determinados dfas vista, cuye vencimien-
to se cuenta a partir del momento de su aceptacién por el
importador,

Los giros o letras en una fecha determinada, cuyo venci -
miento se cuenta a partir de la fecha pactada entre anbas
partes, normalmente la del embarque.

Estos documentos son extendidos o giradoes por el exporta-
dor a cargo de su cliente en este caso, también se aces -
tumbra que al documento expedido se anexen los documentos
de embarque y que ¢stos se entreguen contra aceptacién --

del girado,

Créditos Comercinles documentarios o Cartas de Crédito,

Es un documento mediante el cufl una institucién bancaria se

obliga, por cuenta de un comprador (importador} a pagar a su --

vendedor (exportador), determinada suma de dinero dentro de un-

plazo determinado y contra la entrega de documentos que demues-

tre el embarque o entrega de mercancfa, bajo condiciones expre-

samente sofialadas en la Carta de Crédito,

Las partes de una Carta de Crédito son :
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- Importador.
- Banco emisor. del Crédito.

- Banco corresponsal pagador o nagociadnr del crédite,

- Beneficiario o Exportndor._ j"

Hay dos tipos de Carta de3Cfédftd; por'lo-que respecta a la-
poslhilidud de cancelacifn o modificaciﬁn ¥y son i
- ‘Revocable

- Irrevogable

Los Créditos comerciales documentarios Revocables, son los -
que se pueden concelar o medificar sin ser necesario el previo-
aviso del beneficiario, bastando para ello con que el solicitan
te pida su cancelncién al banco emisor y surtiendo efecto hasta
el momento en que el bonco notificader recibe el Avisa de Revo-

" cacién,

Las Irrevocables, son las que se pueden cancelar o modificar
siempre que estén de acuerdo con ello las partes que intervie -
nen en la operacifin, principalmente el Exportador.

Este documento constituye el compromise irrevocable que asu-
me ¢l banco (emisor) de pagar el importe especificado en las --
Cartas de Crédito al recibir en sus oficinas los documentos res
pectivos, siempre y cuando estén de conformidad con las condi -
ciones de la misma.

Este implica que el banco se reserve el derecho de hacer el-
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pago final y dar por liquidnda la Opcrnciﬁn. snlo hastn dcspués“‘:

de recibir los documentos corrcspondicntos, cumprobando a su --

' sntisfaccién que estén en ordcn y que los

dos se hayan cumplidn.

" para el bencficiario estos crﬁditol

) tIn tan buena cumc bu-no sea ‘el banco‘quo 10 emitié

El beneficiarin una vez que tiene lista-la documentacidn,

tiene que cobrarla, por nlguno de Ios medios siguientes

a) Enviarla directamente al banco: omisor. solicitando abona-‘ﬂ

en alguna cuenta previamente estnblec1da con 51 mismo

b) Entregarla al cobro al banco de-su loculidad pnrn que és-'

te gestione la cobranza y le liqulde con posterioridad
¢) Proponer la negoC1ac£6n a cualquier bancu de su 10calidad

que normalmente serfi el que haya notificado el crédito.e

En 10 que se refiere al campromléo que ndqﬁiére el banco que
recibe la Carta de Crédito, éstas pueden ser de dos tipos :
Notificadas vy '

Confirmadas.

Las Notificadas son aquellas en las que el bance correspon -
sal que recibe la Carta de Crédito no adquiere compromiso algu-
_no ante ol boneficiario, limitfindese a notificar el crédito, --

'sin_ningﬁnn rosponsabilidad de su parte.
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Lns ConEirmadas ‘son nquellas en 1ns qhe ul banco cnrrespon -

sal qun 1as recibo se compromcte solidariamente y. por encargo -

'rédito al benefi -

“No revolventes Y

Revolventes‘

- Las Cartas de on aquellas ‘que, una -

Lns Rcvolven:es son aqucllas quc pcrmiten al beneficiarlo -

'"dispuner en-varias ocnsiones del importc totul del crédito do -

cumcntnrio.:

'Eppf_§6'qu6 rdSbcptn‘n 1a Cesién de ddreéhé;;&eiibénefi;iarié_

'.‘son : _
o Incransferiblcs vy

-Transferibles.-

Los Intransferibles son aquellos en que el_béneflciario'de éf
1os mismes ¢s ¢l vendedor de la mercancia y par_}q'tah:o_no-j--.

ticne facultades para ceder sus devechos a un tercero.
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Los Tranéferibles b asignahles'soﬁ'nquﬁllds En que el bene -
ficiario tiene 1a fncultnd de ceder totnl ‘0 pnrclalmente sus dg

rechos a un. segundo beneficiario que se conoce con el -nombre -

de asignatnrio._

La Carta &é‘Crédito'de expdrtaéién es qquella'que abre un --

banco en el extranjero a favor de un vendedor mexicano.
T Cnnocimiénto de embarque ({ Bill of lading )

Es el documento que certifica que el productc ha sidﬁ embar-
cado hacia su puerto de destino. )
Es el Certificade de propiedad del material, lo preporciona-

Ia empresa o linea naviera.

La descripcién del producto indicada en el conocimiento de -,
embarque, aunque sea una descripcifn genérica debe concordar —-é
con la misma detallada en la factdra comercial y demfs documen-
tos presentades.

Este documento no deberd amparar otra mcrcunc!a diferente --

del producto que ha sido facturado y especificado anteriormente.
8. Seguro de Crédito a 1a Exportacifn.

El Seguro es una garantfia de que el producto liegard a su ==

destine sin ningln contratiempo.
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Los . servicios de 1a Compania Mexicana de Seguros de Crédito-
S A. (CDMESEC). son contrutados por los.expertadores cuando en-

sus operacioncs de uxportar no existe la carta de crédito parn-

.cubrir el pago. en estos casns os recomendablc asegurnr este --

”riesgo dc carﬁcter cumercinl.L

Este. viene siendo un servicio déé#inadp.iiproteg@f a los ex-
poftndorés contra la falta de'ﬁugo de’los ;fédit@s-qﬁe conceden
a sus compraderes dc otros paises, modihnte'uﬁn,indemniznci6n -

en caso de pérdida por ese concepto.

Este Segure no cubre los riésgos-politiéos.nl la_iﬁposibili-
dad del deudor de pagar el crédito n5q§urndo a consecuencia de-
dafios producidos por los fenSmenos nuthrules.como terremotos, -
ciclones, inundaciones, etc., los dafios o perjulcloé derivados-
de 1la pérdida, deterioros o falta de.mércéncias en trinsito, --
as{ como los gastos de almacenaje, costos judiciales y otras e-

rogaciones a que dan lugar dichas evéntuulidades.

La COMESEC cubre, generalmente el 85 %.de la suma asegurada-
en los créditos a corto plazo, y el 75 % en. las operaciones a -

mediano y largo plazo.

La suma asegurada se determina de acuerdo al valor de la fac
tura, menos las cantidades exigibles al comprador con anterio -

ridad al embarque, més los gastos 'de transporte y las primas de
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. seguro de dichns mercnncias. los 1ntcreses ordlnarins que deven

gue e1 crédito :oncedido a1’ impor:ndor, nsf como otros gastos -

"accnsorios'

slempr ,qu-'sn lmpnrtc figure en Ia ‘factura comer -

“‘cial o .en el contrato de compra venta.

iLaégiﬁdémﬁiiﬁciuné;isé;detérmlhun unn.vez confirmada la exis
‘;gnéigﬂdél éiniéstro, ﬁl'lmporte absoluto del crédite se suman-
..ioé ﬁhgfpgtde'éabrnnia efectuados por el asegurado con la anuen
-cia de 1a_q§HESEC. Estas se pagan dentro de los 30 dias siguien
tﬁs-ﬁ la;éééha'&e la determinacién de la pérdida definitiva.

-Cuﬁndo:exls:e dificultad para cuantificar el valor de dicha-
: pérdida, ei asegufadur recibiri adelantos a cuenta de la indem-
nizaciﬁn, que puede llogar a ser husta del 50 % del valor es --

.timado de la misma,
La COMESEC opera dos tipos de pdlizas :

a) P&liza Global, fué proyectads para cubrir todos los cré -
ditos a plazo menor de un afic, que el asegurado conceda a sus -

compradores del extranjero.

b) Péliza Especifica, fué proyectada para proteger las ex --
.portaciones a crédito a mediano y largo plazo y por montos con-

siderables, que usualmonte corresponden a bienes de capital y -
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" que por sus carncter!sticns, requicrcn que 5u cobcrtura sea con’

tratada individunlmente.

9. Términos internacionales:de comerclo (INCOTERMS)

Los términos 1nternncion e éomérciuifueron creados por-

la Cﬁmara Internac unnl de rclo, pnra nyudnr tanto al ven -

dedor como-al comprudor en su negociacidn comercinl y ostable

cimlento del ccntrato de cnmprn venta,

En cada uno de ellos 5e'cnntemp1un los diversos derechos y -
oblignciones.que tiene cada una de las pnftes dentro de su ne -
gociacidn, delimitando las responsabilidades entre las partes -
contratantes de la operacién, asimismo pretende facilitarles et
comercio, de tal mapera que permite covitar malos entendidos lo-

que arigina pérdidas econémicas y de tiempo.

Para unn mejor negociacién, es conveniente que el exportador
prepare su cotizacidn per lo menos en dos de sus fases mls im -

pertantes (FOB ¥ CIF).

biffcilmente podrian efectuarse con precisién las operacio -
nes comerciales internacionnies sin términes que contemplaran -
.1as obligaciones y derechos tanto del comprador como del ven --
dedor.

Los 14 términos o INCOTERMS : International commercial terms
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fueron publicados por '1a International Ch&mbér qf Commerce =----'
(1.C.C.}, y son : o

"1, EX-WORKS'' : : (EXW)
2. FREE CARRIER . (FRC) .
3. FOR/FOT ~ (FOR)
4. FOB AIRPORT  (FOA)
S, FAS (FAS)

" 6. FOB ‘ _ (FOB)
7. C&F ’ (CER)
8. CIF (CIF)
9. FREIGHT CARRIAGE (DCP)

10. FREIGHT CARRIAGE AND INSURANCE

" PAID TO (cIp)

11, EX-SHIP (EXS)

12, EX-QUAY (EXQ)

13. DELIVERED AT FRONTIER (DRF)

14, DELIVERED DUTY PAID (DD)

"Si se pretende utilizar estos términos debe indicarse en el-
contrato de compra-veénta © en su cotizacidn escrita (cotizacién

en base a incoterms 53/modificacién 80),

En Bstados Unidos se utilizan estos términos pero usan gene-
ralmente su propian terminologia. Si se quiere usar alguno de es
tos debe indicar en el contrato o cotizacién escrita (cotiza --

cibén en base a las definicliones revisadas del comercio exterior
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norteamoricane 1941).

[
]

es

de

Los términos son @

EX-FACTORY, EX-WAREHOUSE, EX-MINE... (ex-lugar de origen)-
ex-flbrica, ex-almacén...

FREE ON BOARD, F.0.B, (libre a bordo).

FREE ALONGSIDE VESSEL, FAS, NAMED PORT OF SHIPMENT. (Libre .
11 costado de la embarcacifn).

COST & FREIGHT C. & F., NAMED POINT OF DESTINATION {costo-
y flete).

COST INSURANCE AND FREIGHT (C.I.F.), NAMED POINT OF DESTI-
NATION. {costo, seguroc y flete).

Ek-DUCK, NAMED PORT OF IMPORTATION (ex-muelle),

EX-WORKS (EWw)
Ex-en punte de orfgen, fibrica, nlmacén, ctc.

Ex-Work significa que la Gnica responsabilidad del vendedor

poner la mercancia disponible en su almacén, o en su centro-

produceién. El vendedor no es responsable de estibar los bie

nes en el vehfculo del comprador, excepto que as{ se haya pactg

do en lo particular, ¢l comprador accpta el cCosto ¥y Tiesgo to -

tal implicito en la transportscifn de los biencs desde el punto

asignado por el vendedor hasta el lugar de deéstino. Esto repre-

senta la obligacibn minima para el vendedor.
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2,- PREE CARRIER, NAMED POINT (FRC)

Libre de transporte, phptb convenido.

Bste término ha sido c:eaao_pufu'éubrif los requerimientos-
del transporte mederno, en pdiﬁ}culn::éln"Multimodhl", estd ba-
sado en el mismo principiﬁ'déinF 0. B.jefccptu que el vendedor -
debe aceptar obliguciones hastn que pone las mercancfas bajo la
custodia del transportista 1ndicndo por el comprador en el pun-n
to convenido en el contrnto, si no hay punto convenido at mumen‘
to de efectuar el contrata de comprn-ventu. las partes sc debcn
referir al lugar o/ alcanco an donde ul trnnsportistu dcl compra:
dor debe hacnrsa cargo do- la mcrcancin. ‘en ese momento el rics-;f

go de pérdidn

i e los bienes es trnnsmitldo del’ vcndedur-

al comprador; a’ diferencin del F. 0 B., en el. cuﬁl 1ad reSponsn;
bllidad del vendedor se limitn hus:u cruzar, 1a mercancia la bor

da - del barco.

3.~ FOR-FOT (FOR)
Free on réil / free on truck. 7 )
Libre a bordo del vagén - libre aborde dél énﬁi&ﬁ,: _
So usa cuando la exportacién es por tierra o el tranéiédo -
serfd terrestre. .
La responsabilidad del vendedor termina cuando deposita la-

mercancia sobre el vagdn o camidn.

4.- FOB AIRPORT (FOA)

Free on board Airport, Libre a bordec acropuerto,
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El FOB neropuertn esté busado en el mismo principio del FUB'

ordinaric 91 ricsgu devpérdlda o daNQs a Ios bicnes @s trans -

_mitida del vondedor ali omprador cuando las mcrcancias han side

‘rc:epclonndas por 1a linen aérea en el puerto de salida.

5.- FAS, FREE A"t.ona_sinsh'__smp (FAS)

Libre 2l costado del buque.

Bajo éstos términés las obligdciones del vendedor se cubre-
cuando los bienes han sido colocados al costado del buque en el
muelle o en posicién de alijo. El comprador aceptari tados los
costos y riesgos de pérdida o dafios de la mercancia desde ese -
momento, As{ como de la estiba y acomode de la mercancfa en el-

buque.

6.- FOB, FREE ON BOARD (FOB)

Libre a bordo del buque.

La mercancfa es ecstibada sobre la cubierta o en las bodegas
del buque designado por ¢l comprador en el puerto de embarque -
pactado en el contrato de compra-venta.

El riesgo dec pérdida o dafio a los bienes es transmitida de-

vendedor a comprador cuando la mercancfa pasa la borda del bu -

que,

7.- C & F, COST AND FREIGHT {(C.F.R.)
Costo y Flete.
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El vondedor dehe de pagar el custo bd flete necesario para -

llevar las mercancias hastn el luegur de destlno ncordndo. pero

105 bienes. as{ como cualquier --

" costo adiciunul us trnnsferido del vendcdor al comprador cuando

las: mercancins pnsan a hordu del buque en el puerto de embar --

que.

8.- C.I.F., COST,” INSURANCE AND FREIGHT (CIF)
: Es simtiqr{nl anterléi (CEF), con la excepcién de que el --
vendedor debe incluir seguro marfitimo contra el riesgo de pér --

dida o dafic durante la transportacién.

.- FREIGHT OR CARRIAGE PAID.TD (D.C.P.)

Flete porte pagado hasta ...

Al igual que en el GAF este término implica que el vende --
dor paga el flete para la transportacién de los bienes hasta el
punto de destine convenido, pero el ticsgo de pérdida o daflo --
d los bienes, as{ como cualquier ;osto sdicional es transmitido
al comprador cuando los bienes han sido aceptados en custodia -
por el transportista desigado por el comprader y no al cruzar -

la borda del barco.

10- FREIGHT OR CARRIAGE AND INSURANCE, PAID TO... (C.I.P.}
Flete porte y seguro pagado hasta,..

Este término es similar al anterior, pero con la adicién --
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que ol vcndedor tiene que pracurar seguro en el transportu con=
tra las riosgus pnr pérdidn o dafio durante el acurroo H e1 ven-

dedor contrntn la compnnin asegurndora Y. pngn 1a primn corros -

pondiente.
11- EX-SHIP (EXS)
Libre en e1 b§qud..
Se vefiere a.qug el vendedor debe honur los bienes ; dispo-
sicién del compradﬁr a bordo del buque, en el punte de destino-
convenido en el contrato de compra-venta. )
El *endedor acepta los costos y riesgos totales lmpifcitos-

en 1a transportacién de la mercancfa hasta el punto.

12- EX QUAY (EXQ)

En muelle.

El término implica que el vendedor debe poner la mercancfa-
a disposicién del comprador en el muelle, en el punto de desti-
no convenido en el contrato de compra-venta. .

El vendedor acepta los costos y riesgos totales implfcitos-

en la transportacién de los bienes hasta el punto.

13- DELIVERED AT FRONTIER (D.A.F.)
Entregado en frontera.
El término considera que las obligaciones del vendedor son-

liberadas cuando las mercancfas llegan a la frontera, pero an -
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tes de la aduana del pafs de destino indicado ecn ¢l contrato de
compra-venta. ]
Este se usa cuando los bienes son transportados por via te-

rrestre, pero se pupdc emploar con.otros medios de transporte.

14~ DELIVERED DUTY PALID (D.D.P.)

Entregada impuestos pagados. ‘ o

El vendedor tiene que qntregﬂrrla_mercnncip en el punte de-
destino designado por el comprédor. paknndo'ciertos gastos'o -

aranceles necesarios.



TERMINOS DE- " COTIZACION

F.A.S. F.0.B. C.5.F. C.I.F. Sobre Entrega- Lihre
5;“2:° {libre al (libre a (costo y (costo, el do en  trans- E?E;“*“do
(2§ Sostgdo - hu;do} (Elctc) seguro mgu- fron - por - duru
kn fhibrica ¢} buque) (4 5) Y lie tera tista Derechos
ay 3 Eégta) (7 (8) ) (10)

=1l

(1)
(2)
(3
(&}
(s)
(e)
(7N

(8)

(9

(10}

M o EBee em

Costo del Producto  +

Costo del transporte hasta el muelle de carge y descargn +

Gnstos dol muelle, anlmacén y manejo +

Gastes de cgrga y ¢stiba sobre el buque +

Flote hasta puerto de destino, gastos Je desestiba y descargn hasta ol muelle +

Segura  +

Gngtgs de muelle, almacén y mancjo (npcionnl el pngn de impunstoa y dcrnchos de importn4 .
cidn) + ) .

Este término e¢s similar al (7). pero implica la nntragn en. ln Erontera conVonldu
que cruce 1la lines divisorin ni ingreso a 1a pdunpa del: pnis dcl .com rndor.

Idenm, pcro el exportador cumple cuando entrogn 1n mcrcnncin bujo c 5 odin dul Trnn"
tista. s
Fundamentalmente se usa parn el transporte multimodnl de contonedor
off", por remolqueo a transberdadores.

Impuestes de importacidn y gostos aduapnlés y gastos de trnnsportc y cnrgn—'
del muelle o puerto do entrada hastn almacén del comprndor. AT

Cﬁndrq; 2.2,
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INTRODUCCION

Las Instituciones Gubernamentales de nuestro'phfé;-usf‘como-
los Organismos Internacionnlns de apoyo al comorcio extcrior. .
- tienen un importante papel en e1 desnrrollo del intercambio co-

mercial entro las nacignes.

Bn México existen diversas nsocincioneé. cuye objetivo es a-
lentar y fortalecer la participacién del empresario mexicano --
en las exportaéiones y sustitucién de importaciones, mediante -
asesorfas directas en materia de comercio exterior, asf{ como en
todo lo relacionado con los apoyos e Iincentivos que otorga el -

Gobierno Moxicano.

Bancomext, la Secretarfa de Comercio y Fomento Industrial, -
1a Secretarfa de Hacienda y Crédito PGblico fSHCPJ, representan
un apoyc legal al exportador, asf{ como la orientacién pora 1la -
realiznéiGn de los trémites de exportacidn que se han sefialado-

en el capftulo anterior.

Por lo que en este capitq]o presentaremos en forma breve y -
.sencilla la funcién de cada Instituciéﬁ, as{ como los benefi --

cios que otorgan al exportador.

En el plano Intefnacionnl, existen organismos que fomentan -
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el lntcrcumbio. ampurando u sus micmbros en’ aspactos legnlcs yﬁ

comercinles. cntre los que ‘se: uncuentrnn El'Sistum Gnnernli-f

: La Asnciacién Ln:inoamerlcann dc Intugra-g:..

zado dn Prcferancias

Sobre Aranceles ros Y‘CONETCiO-f{'

ciﬁn vy el Acuerdo Gﬁnera

los cunlcs Serﬁn :rntadns e‘
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INSTITUCIONES Y ORGANISMOS RELACIONADOS CON EL COMERCIO
EXTERIOR

A NIVEL NACIONAL :
1.- BANCO NACIONAL DE COMERCIO EXTERIOR { BANCOMEXT )

Ante el importante crecimiento del comercio en México con -
otros pafses del mundo, se planteé la necesidad de que el nues-
tro contara con una Institucién Nacional de Crédito y de Promo-

c¢ién al Comercio Exterior,

Actualmente ha rebasado el campo trqdlcioﬁal de una'entidad
bésicamente financiera, utilizando todos los instrumentoé que -
posee para unificar las ofertas .exportables de numercsos media-
nos y pequefios productores, gue independientemente ne podrisn -

penetrar en los mercados internacionales,

Asimismo, utiliza los mecanismos financlieros orientados a -
las exportaciones necesarias, contribuyendo a la adquisicién en
el exterior de los bienes de copital o tecnologfa que sean més-

adecuados al desarrollo econdmico del pafs.

El Banco actualmente ha venido apoyando sustancialmente la-

posicién del Gobierne Federal para que nuestro pafs se produz -



Lus apoyos'antes citados 1os realizn mediante al otorgamien

7.to do préstnmns de habilitacl&n 0. nv!o. directos. prendnrios. -
descucntos, crédltos simples, o en cuenta corriente y refaccio-
narios, E1 Bancomext tiene otorgadas 1l{neas de crédito-a impor-
tantes instituciones bancarias de pafses latinoamericanos, para
ser utilizados en la compra de bienes y servicios de origen me-

xicano.

Servicios nacionales e internacionales : Cartas de crédito,-
érdenes de page, cobranzas, cuchtd% de cheques, depfsitos a pla
zo0 fijo (en monoda nm:i.onal e en délares ‘de los E.E.U.U, ), com-
pra-venta de giros y- situucién de fondos, cheques de viajero, -
fideicomisos de inVcrslﬂn, administracién Y garantfa, asesorfa-
en el comercio exterior,: investigncién de’ mercados, comerciali-

“zaeibn Y publicaciones especializadas en comercio exterior.
Parn rcalizur estns servicios sg cuenta con una amplia red-

de corresponsules en todu el mundo.

El Bancu.Nnciénal de Comercio Exterior, S.A., de conformi -
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dad con el nr:lculo 20. Cupitulo IV. da 1a Lcy dcl Instituto --f

. Mexicano da Comerciu Extcrinr, en 10 rclntivo a las 1mportncio-,:_

- nes’ del Sector Pﬁblico. es 1n unlcn institucién autorizada pﬂra.
“abrir’ cnrtas de crédito ¥ particlpar en los arreglos financie‘-
ros que procadan en 1a ndquislciﬁn da biones quc rcalice el Sec'
gor_Pﬁblicn. en las que medien operaciones financieras o crcdi-

-qiétds de carficter comercial.

2.- CONSEJO EMPRESARIAL MEXICAND PARA ASUNTOS INTERNACIONALES
{ CEMAI )

El Consejo Empresarial Mexicanc para Asuntos Internaciona -
les (CEMAI) surgié hace 25 afios por iniciativa de las organiza-
ciones del sector ampresuriui del paf{s con el nombre de Sccre -
tariado Mexicano deo Relaciones Internacionanles, Durante la dé-
cada de los 60's el sostenido crecimiento de las exportaciones-
y el inFcrés especial -e las autoridades econfmicas del pafs en
el comercio exterior, propiciaron.que las organizaciones' empre-
sariales adecuaran la naturaleza de su organizacién a estas - -
circunstancias. E1 CEMAI constituye la rcpyesentacién cmpresa -
rial mexicana que tiene come objoto el coordinar, dentro de un-
marco amistoso y de solidaridad social las actividades interna-
cionales del sector empresarial mexicano y facilitar 1a comuni-.
cacién permanente con los sectores empresariales organizados --

de otros palses; todo con miras a incrementar las actividades -
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cconémicas'de’véxico'cun ids démﬁs nncibneé de la: tierrn.
- E1 CEMAI participa adnmés a niVel emprcsnrial cn el nruceso

de xntcgrncién ‘de 105 diforcntes grupos ocondmicos : Aso:iacién

Latinonncricnna do Libr Cumercio, Cnﬁunidnd Econdmica Europea,

Consejo de Ayuda Mutun principalmentl‘“'Por otra partc. coor -

dina lns actividades del sector cmpresnrial con divarsos orga -

en_cl pnis

) Bl CEHAI pnrti:ipa.en las organiznciones internncxonales de
' la iniciat1va privada y son las siguientes Asociaclén de In -

"dustrialos Lntinoamericunos (AILA), Cﬁmarn de Comercio Intcrna-
'cional (CCI). Conscjo Intcrnmericano de Cnmercin y Produccién -

(CICYP) y la Federucién Latinonmericuna du Bancos (FELABAN).
3.-.CONEEDERACIONES DE CAMARAS.INDUgTRIALES { CONCAMIN )
Las funciones que realiza la Confederacibn de Cémaras Indug

triales on beneficio de sus asociadas en materia de comercio --

exterior, son, cntre otras :
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C - Gustionar ante las diferentcs depcudcncins gubnrnamcnta -
les, la rusolucién de prnblumns concrutos que afectan a’ lns di-

'ferentus rnmas industrinlcs.

- épémoﬁq?_poliﬁiénézdc fomento al comercio exterior. . -

S Orien:ar n lns Cﬁmnrns ¥ Asociaciones ufilindas sobrc las,

hcchos relevuntcs en muteria de cnmercio nx:erior. ns[ :omo en-xz

'relnclﬁn don . sus perspectivas.— -

s Promover '1a pnrticipacién de los industrinles mexicanos,-

en ferias y mlsiones comnrciales.

- DifusiGn de las técnicns en. comerclo axturlor mediante --

seminarios, conferencias, mesas rcdondas y diversns publicncio-

nes.

4.- CONFEDERACION DE CAMARAS NACIONALES DE COMERCIO
{ CONCANACO ) o '

La CONCANACO realiza diversas actividades a fin de promovcf
y apoyar el comercio exterior. Su Comité Ejecutivo cuenta con -
una seccifn especializada en comercio exterior, la cufl tiene -
contacto con las Cimaras de Comercic en todo ¢l mundo, contro -
lando y publicando ofertas y demandas que emanan de la corres -

pondencia con éstas.
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Mantiene relaciones. con el resto dc América a través de la-

ConEedernciGn de Cﬁmaras ¥ Asnciuciones:de Comercio Americanas,

y ha asignado un representan:e en el comité Intcrnmcricnna de -

Arbitraje Comercial..

El Departnmentu Eitéiior'de dicha Asociacién --

realiza divorsos trﬁmi es.‘en lﬁs{dependoncias gubernamentales -

¥ emite cartas- 1rcu1qro§'éaﬁfobjetu de mantener informados -

a sus asociodos

5,- CAMARA NACI NAL DE LA INDUSTRIA DE TRANSFORMACION
( CANACINTRA )

o En'maiéfia dﬁ-comurcio exterior, este organismo realiza una
.serie de actividades orientadas a alenter y fortalecer la par -
"ticipacién del empresario de la industria de transformaciﬁn en-

lns expartaciones y sustitucién de importaciones.

Otorga asesorfa directu n‘sus asoéiudoévehzi das léé'cues'l_,

thinnamericana,; unalizu
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nicionales y extranjeros que afectan al comercio exterior, y --

sefiala directrices cn este campo.

DEPARTAMENTO DE COMERCIO ([ CANACINTRA )

Realiza gestiongs y proporciona asesorfin gratuita u.los in-
dustriales en los distintos aspectos relacionados con 2l comer-
cio extericr, as{ como en relacién con los apoyos e incentivos-
que se requieren para participar en esta actividad.

Es ¢l portavoz de problema e inquietudes del sector indus -
trial ante los diversos foros do los que formn parte.

’
ﬁ.—.ASOCIACION NACIONAL DE IMPORTADORES Y EXPORTADORES DE LA ~--
‘ REPUBLICA MEXICANA { ANIERM )

Los beneficios que ofrece a sus asociados son 3

- Asesoriaz en
Reduccifn de impuestos sobre ventas al exterior.
Obtencibn de reducciones en las tarifas de transporte.
Exenciones de impuesto contempladas en la Ley de Fomento-
de industrias nuevas y. necesarias,

Obtencifn de incentivos fiscales a la expartacién.

- Servicios de :

Trimite de permisos de Importacién.
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Informucién sobre Comnrcio Exterior, a través dc un hole- :

-tfn informativo semnnal

scretarfa de- |

'Mexicanas en Honterrcyu(ANAFEM)_ la‘Asucincién:pnra nl Fomento-”
"y Dusnrrollo del Comcrcio Exteriur de Occidente en Guadalujnrn-'
j(AFIMEXD) ¥y en Chihuahua, 1z Asnciaci6n de Importadores y Ex ~-
portadores del Estado de Chihughua (ADIECHT), que dedicadas a -
prdmnvgr el comercio exterior en Méxica, prestan servicios y ---

- asesoria a sus asociados,
7.~ SECRETARIA DE HACIENDA Y CREDITO PUBLICO [SHCP)

La Secretarfa de Hacienda y Crédito Péblico en coordinacién
c¢on la Sccretaria de Comercio y Fomento Industrial desempefia un
papel importante apoyando o limitande al exportador mcxic&no, -
asi come a la economfaz nacional; cuenta con tres Direcciones --

internas con mayor vinculacién ecn el comercio exterior :

1) Direccién General de Aduanas.- Cuyas funciocnes son :
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ﬁﬁ‘doterminacién de créditos‘fisdules;festabiecimiento.dé --
sistenas ¥y procadimientns a que deban sujetarse la inspcc:ién.

_veriflcaciones y reconoclmlentos en la materia de su comoeten -
cia y los que doban realizar las aduanas b4 Ias zonns de inspee-

cibén y vigilancia aduanales; partlclpaci&ﬁ en los estudios y -~

proyectos para el establecimiento de arnncﬁlesf‘fijnéiﬁn'dé hfc

cios oficiales; proponer al ucuerdo superior, medidas ncer:n dc

las operaciones temporales de 1mportac16n Y. exportncién y a lns

operaciones fronterizasi aplicaclén del cédigo aduanero en las-;.f

tarifas de importacién y exportacién; npllcncién y'control do' -

valoracién aduanera; tramitacién de sollcitudos de”pntnnte del--l-

agente aduanalj rocaudacién de impuestos, derechos y'aprovechn-~ }'

mientos en materia de importacién, uxportacién y otrns opcracio? _,'

nes adusneras: oxigir y vigilar el cumplimiento de las disposi-
ciones que rijan el comercio exterior y autorizaclén de trémi -
tes y despecho de las operaciones aduaneras, asf{ cnmq-lleva; a- o

cabo el almacenamiento y control de mercanc{as correspondientes. .’

2) Direccibn General de Promocién fiscal.- Cuyéi fdnéianeél-
son : determinacién de criterios y montos globales de Ios est[-
mulos fiscales, as{ como el estudio y proyeccién de arancales,

precios oficiales y estfimulos fiscales a las exportac{ones._ B

3) Direccién General de Asuntos Huceﬁdnr;ns‘lhternnciénh .-

les.- para cualquier asunto a nivel internacional.’
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Estns Direcciones han 5166 creadas con el ocbjeto de 1levnf;
un adecundo contrel en las actividades aduaneras, arancelarias-

a nivel nacional, as{ como su promocién a nivel internacional.
8.~ SECRH?AQIA DE COMERCIO Y FOMENTO INDUSTRIAL (SECOFIN)

Cumn se mencion6 anteriormente esta dependencia gubernamen-
tal tlene una nstrechn relacién con la Secretarf{s de Hacienda y
Crﬁdigq;?ﬁblicp. Sus funciones son complementarias y de amplia-

éoord{ﬁh;ién:entre s{.

iﬁnfre las fupciones de la Secretarfa de Comercio y Fomento-
Industrlult destacan las siguientes : )

- Estudlar proyectos y determinar conjuntamente con la SHCP
los aranceles y £ijar los precios oficiales, as{ como las res -
triccionss para los productos de exportacién ¢ impertacién,

- Establecer los controies al comercio exterior del pais.

- Determinar estimulos fiscoles a la exportacién,

- Forpular y conducir la polfitica comercial del pais.

= Proponer planes y programas de negociaciones comerclales-
internacionales para fomentﬁr el comercio exterior del pais.

- - Recopilacién, procesamiento y distribucién de informacién
comercial internacional.

- Evaluacién, proyecciédn y resolucibn de las solicitudes de

estfmulos fiscales paora el fomento de las exportacicnes de pro-
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ductos, servicios y tecnolog§&l;|1§ra ggomo!&‘:\r lglﬁM@JE\QApro@g

tos nacionales y perimetros libres del pafs.

- Requerimiento de informacién sobre el cumplimiento a los-
programas de exportacién.

- Expedicifn de certificados de origen para mercanc{as de -
exportacién que gocen una reduccidn arancelaria en el pafs de -
destino.

- Partlcipacién en las organizaciones de exposiciones, fe -
rias y congresos”rclacionndos con las actividades del comercio-
intornacional.

- Analizar, tramitar y despachar las solicitudes en sus di-
farentes modalidades de permiso do exportacién e importacién de
finitiva o temporal incluyendo aquellas que correspondan a los-
programas de fabricacién.

- Proporcionar asesorfa con materia de Comercio Exterior.
A NIVEL INTERNACIONAL :
1.- EL SISTEMA GENERALIZADO DE PREFERENCIA { 5.G6.P. }
Durante el segundo perfodo de sesiones de la Confercncia --
.de las Naciones Unidas sobre Comercio ¥y Desarrollo (UNCTAD), en

el afio de 1978, se aprobdé una resolucién, por medio de la cufl-

los pafses industrializados se comprometicron a establecer ven-

Sta TESIS N3 DEBE
o B GRUTERA
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—.tajns 0 raducciouas nrancelarias suhernlizadua no reciprocas y-
ne dlscr!minatorias a .productos manufacturados, semimenufacty -
rndos y a; un nﬁmaro determinado de’ productos primayiocs, que fue

: ron originnrios y provinieron de pafses en vias de desarrollo,

-Jﬁéféigiétéﬁa 50 conoce como el “SCP", o Sistema Genersliza-
:dé‘de érc%ofencias. Es zeneralizade perque se destina a paises-
en v(és,de desarrallo. Su carfcter de preferente se dobe o gie-
peﬁujé;a excnta de arancelas la importacifn de productos que --
. dgpecificdmcnte sefiala; cémo no se fincéd en una negociacidén - -
.hiyntarnl o multilateral es, por énnto. unilateral; no exige -~
Qeciﬁruclénd por dichas rebajas of exenciones; temporal porque -

su vigsncia ge programb para un lapso de diez aflos, prorroga --

bles.

) ‘Otras de las curacteristlcas de este sistema, es que para -
los prhductns primarios y para aquellos otros manufacturados --
que pudieran causar alguna perturbacidn a las industrias loca -
les del paois industrializado que la haya astnhlecidﬁ, las auto-
ridades correspondientes se han €ijade cupos o contingentes mé-

ximos ya sea en valeyr, en volumen y/é'en'tumpnrulidad.

? .
La idea o propfsirto bejo de este sistema, s prépiciaf una-.

muyor participacibn en los mercades de 10§ pa{sés 1n4ustrisliz£
des, de los productos que habiendo llenado requisicus}de eali -

dad, cantidad, presentacién cemercial, precio,'étcff'phcaan - '
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participnr cn una’ mejor Eormn, dantro del flujo de 135 importa-

clones que du dichos pruductos. renlizan 1os'importndorcs dc‘?-'

'1os pnises lndustrinlizudos

'petidorps o enfrentar,

2. ASOCIACION LATINOAMERICANA DE INTEGRACION ' ( ALAD1:) -~

Lo Asociacién Latinoamericana de Integracién “"Aladi®, tu&b{
su origen en el tratado de Montevideo 1980 en qﬁe lés_gobicfnos
,de'Afgentiﬁa, Bolivia, Brasil, Colombia, Chile, Ecuador, Para -

guay, Per(, Uruguay, Venezuela y México, decidieron proseguir -

.con el proceso de. integracidén encaminado a promover el desarro- " -
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110 econ&mico Y soclnl. nrmﬁnlcu y equilibrndo de 1n regién que
a 1nrgu plazo llugnrn a establecer en forma gradunl y progresi-

va up mercado- cnmﬁn latinonmericano.lg

El ubjetor:\:
.se alcn znr!a

.-'clo raciproco. e:laco plemcntucién occonfmica y de ucciunes de’

-icoopernclﬁn en"el'campo econ6mico que permitan la ampliacién de

'los marcndo

e : “';qqé'se ostablecieron consisten en una prefe-
.Ll;uﬁciﬁzdiagééi;;in-fegional, acuerdos de alcance regional y a .
“cuerdos de elcance parcial. - s
Ln praferencia nrancelnrir regional se aplicarfa con refe -
rencia 1n nivel que tija a terccros pafses no signacarios del -

tratado. !

Los acuerdos de alcance regional serén aquelléﬁlaﬁ los que-
participen todos los.paises miembros para otbrgnrse ﬁoncoslnnes
. arancelarias para la 1mpnrtnc16n de productns entre todos los -
paises miembros.

Por filtimo, los acuerdos de alcunce parcial son aquellos en;
los que no participa la totalidad de los paises miembros con 1a
caracter{stica de que los derechos y obligaciones que se esta =
blezcan regirfin exclusivamente para los pafses miembros que lo«

suscriban o que se adhieran a ellos,
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Eétds'hcuerdos de alcance purcial. podrfin dividirse & su --
vez en : comercinles, de complementacién econ6micn. ngroPecua -
rios, de promocién dul comercio, principalmen:e. '

Otro alemento .importante del tratado de Mbntevidco 80, es -

~1a disposicién de otorgar apoyo a paises de menor desarrollo --

econbmico mediante tratamientos diferenciales, némina de aper -
tura de mercado,. listas de ventajas no oxtensivas y acuerdes --

o programas ospec{ficos de cooperacién,’

Como complemento a lo antcribr,'el tratado de Montevideo -~
preved la asociacidn y vinculacién multilateral de los pafses -
signataries con otros pafises o freas econ&micgs de 1la regién, -
considerando inclusive la créacidn de una preferencia arancela-

ria latinoamericana.

Mﬁx;co, tiene celebrados diiarsos acuerdos de alcance par -
cial y acuerdos comerciales (anteriormente de complementaci6fn)-
en donde se han negociado en forma bilateral o multilateral - -
concesiones arancelarias y no arancelarias (pernisos, gufas de-

imbortnciﬁn, impuestos y derechos).

Los acuerdos comerciales s¢ refieren a negociacliones efec -

tuados para un grupo o serie de grupos de productos de una rama

.industrial de acuerdo como se encuentran clasificados en los --

cnp!gulos y partidas de la nomenclatura arancelaria de Bruselas,
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aplicada g Aladi o come se conoce generalmente Nabaladi. Estos-
acuerdos pqrmiten_la_pgrfiéipacién activa del producto o indus-
trial mexicano, ya Que éstos”mccnnismos son cl'fruto de las ne-

gociacinncs nruncelarias que rualiznn 1nicin1mente los scctnres

productlvos o industrialos privndos de los paises de ALADI, siE

natarlos dul acuerdo comercial de qua se trate,

_El 1ndustrin1 puede partlcipar nctivamente tanto en los tra'

bajos previos ‘a las Reunioncs Sectorinles. cnmo durantc el de'-

snrrullo de las mismas._Unu vez terminndns 1as negociaciones'--}
emprcsarinlus. que ‘son. naesoradns b4 nuxiliadas por los organis-
mos ¥ servic!os técnicos ¥ ndministrntivos del ALADI, los re ~--
prosentuntes gubernamentales darﬁn 1a sanciﬁn oficial a las con
diciones y concesiones arancelarias pactadas a efecte de que --
sean aplicadas por las aduanas de lo$ pafses respectivos al mo-

mento de la importacidén de 1los productos a que se refieran.

Para que un producto negociado con condicién arancelaria --
a favor de México por algln pafs de Aladi, puede ser importado-
al amparo de la ventaja arancelaria que corresponda, deberfi - -
presentarse a la auditorf{a aduanal un certificade de orfigen fii
mado y sellado por alguna de las dependencins oficiales o enti-
dades particulares debidamente registradas ante la Secretarin -
General de Aladi, en Montevideo, Uruguay, en México, La Secre -
tarfa de Comercio y Fomento Industrial es la encargada del tré-

mite y la expedicién de dichos certificados.
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'3.- ACUERDO GENERAL SOBRE ARANCELES Y COMERCIO ( EL GATT )

En el frea de camercio internacional hay dos conjuntos bisi
cos de derechos y obligaciones. El primero es el del GATT; el -
segundo existe fuera de ese acuardo y depende de los diferentes

tratados bilaterales y multilaterales que cada pafis tenga.

Bajo este régimen legal se encuentran palses como la Unién-

Sovifitica, China, Irén, Arabia Saudita y México,

En términos generales puede decirse que el sistema del GATT
concede mis derechos a sus miembros, a cambio del compromiso de
establecer una cierta disciplina en algunas freas de la polfri-
ca econbmica y comercial, inversamente, el régimen fuera del --
GATT, permite mayor libertad de accifn en términas de polftica-
econdmica.y comercial, a costa de menores derechos frente al --

restos de los palses.

Conviene aclarar que, por su legislacién y forma de operar-
el GATT, es una institucién complejan, aungque no es secretn ni -
cerrada. Por ello, antes dec entrar cn materiaz conviene exponer-

el significado de algunos términos de uso frecuente.

Acuerde General Sobre Aranceles Aduaneros y Comercio.-
Es el texto que contienc las disposiciones generales en ma-

teria de comercio internacicnal aceptadas por los pafses signa-



' tarios.‘Actunlmcntn son unos 90 paisns desarrollndos. cn dcsn J

T En genernl cuando sc-hnbla deI‘GATT se hacc rcfercncia a -
) 1a institucién que adminlstrn e1 Acuerdo General y no al texte-

mismo

?éf:é Contratante. -

El‘Acuérdo General és un contrate firmado por pafses, que -
en'elltexno_se denominar Partes Contratantes, Cuando el término
- .se usas en plural por lo general se refiere a los miembros del -

GATT cuando act@an colectivamente.

Arancel, -
Es el cargo que sc¢ impone a una mercancfa al internaria en-
el territorio de un pafs. Normalmente es un porcentaje del va -

lor de 1a misma,

Barrera no arancelaria,-
Son otros mecanlsmos para controlar las importaciones, las-

mis frecuontes son los permisos y las cuotas de {mportacién.
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Conceslﬁn Arnncelarin.j : )

Es la reduccién de un aran:el que hace un pn[s pura que-a .-
tro. numentc su volumcn de exportaciones. si. hien en, teoria dl -
cha reduccidn bencficia tnnto al exportador como nl importndor-‘
el mévil principnl del sistemn de nngociaciﬁn de productus a--

hajo preciu. B
Breve Nota sobre eer&cimiento'ﬂel GATT,

Al terminar la segunda guerra mundial_se-feconogiﬁ la nece:
sidad de erear un Sistema Inﬁernncipnul_de Comer'cio‘ que evltnfn
la vuoclta lﬁs prﬁcticéé delrbilntcrnllsmo ¥ 1a discriﬁiﬁacldn -
que prevalecieron antes del conflicto y que escnblecieru un sis
tema comercial abierto, En Febrero de 1946, se convocd una Con-
ferencia de las Naciones Unidas sobreComercio y Emplec. cen el-
abjeto de formular los principios y las reglas de unz organiza-
cién internacional de comercio, as{ como de promovcr'negocin_--'
clones multilaterales de reduccién de derechos arancelarios. De:

ese modo, en 1984 se redactd 1la Carta de la Habana en.ln cudl -~

se propon{a una amplia gama de compromisos en las esferas dei--‘-mw—“ h

comercio, el empleo, el desarrollo ¥y la reconstruccién, se pre-
vefas, asimismo establecer una organizacién con poderes y fa S
cultades para tomar iniciativas y coordinar acciones interna --

cionales en esas esferas.

Cuando Estades Unidos rechazd 1a Carta de la Habana, se do-
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cidié aplicar con cnrﬁ:ter provisionnl cl Acucrdo Gcneral sohre.
7 Arnnceles Adunneros y Cumerclo (GATT). que su hann rednctado e
3para1e1nmante a la Carta con el objeto de prnserVar la vnlidcz-
de las concesiones negociadas hasta entonces.; Su forma era In-
Jde un acuerdo camercial entre partes contratnntes en eI que se-
especificaban las conceslonus arancelarins utorgadas por Ins -;
Partes, asf cumo las clfusulas operativas considersdas escncia-
‘les para proteger el valor de tales concesionps. Seo pensnba que
esas clfiusulas serfan sustitufdas por el Cnp!tuia';obrempolfti-
‘ca Comercial de la Carta de la Habana cuanda esta entrara en --
vigor. Al no ser as{ el Acuerdo General pasé a ser el'ﬁnieo con
junto de compromisos comerciales multilaterales derivado de las

iniciativas anteriores.
" Bl Sistema Legal del GATT.

El GATT cumple dos prop6sitos fundamentales. Por una parte,
. constituys un marco normative de ias relaciones comerciales ---
‘internacionales: por otra, sirve de foro param las negociacicnes

comerciales de los palses miembros.

Como marco normativo, el Acuerdo General sienta las bases.-
Para un comercio abierto y liberal. Abierto en el sentido de --
que otorga los mismos derechos a todasllas partes contratantes-

y evita discriminaciones que pudieran llevar & un proceso de -~
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restgicéioﬁaslcomercialos competitivas, liberal pnrqdo ostd ins
plfndo en ol princiﬁio de la economfa clfisica liberal, segln el
cufil si cada pnIé se especializa en la pruducciéﬁ de lés merean
cias en las qhe tiene Qentujas comparativas, el producte total-

mundial de cada bien necesariamente aumenta,

La cobertura legal que el GATT ofrece a sus miembros se re-
sume principalmente en : . . ’

a) No discriminacién entre los pafses que comarcinu:

b) Estabilidod de las condiciones comerciales;

c¢) Solucién de.diferencins en un marco multilateral y

d) Foro de negociacién comercial.

Algunos aspectos que no regula el GATT son los siguientes :
1.- No impone una polftica exterior;

2.- No impone una filosoff{a econdmica de laissez-faire;

3.- No busca un accesc a mercados y .

4,- No impone la continuidad en 1la pertenencia a é1,
México entra al CATT.

El 25 de Julio, en Ginebra, el Secretario de Comercic y Fo-
mento Industrial suscribe al protocolo de adhesién de nuestro -
pais al Acuerdo General sobre aranceles y comercio. As{ nos - -

convertimos en su miembro ndmero 92,
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Condiciones Gchgrélgg.dq Iu Adhe§i6ﬁ$f“

cas;rfhrhﬁpﬁﬁfi ’ ' ) dq capiu-'

. tal,

ope concedido.

actuales, por cicrto, son muy inferiores n es

El pais puede restrlngir sus 1mpor:aCiones apclnndo n la

cliusula de salvaguardia, ¢n casc de existir serios problemus

de balanza de pagos.

Los industriales locales quedan protegidos contrd pricticas

desleales (Dumping).

Llos productos negocindos son 373; representan 15 t del va -
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lor dc las- importnctunes de 1985 (cerca dc das mil milloncs dc-

dﬁlarcs)

Se suprimen suhsldlus de cuanUier lndole au ln plnntn pro -_."

duc:ivn nn:lonnl (Sin umbnrsn

‘cen que 1os incentlvos concedidos\un u! ma;c ﬁdcl PROFIEX son-:'

compatlbles cun las condiciunes ‘de 1o :déﬁgfhus Gepc;ql )_spbte.'
subvenciones y mcdidns comuensa : : T xi-

ge ningﬁn cnmblo en estu rongl6n

Tomporalmente sc'bérﬁi;éﬁﬁﬁlfé er.la parida
Ventajas.

La contribucién pnrn reduci progresiva. %é;,

.confarme se internen insumos 1 baratos t;sicmpra que se mnn\-”

tenga una. ndocuada subvncién del tiﬁo de cumbio._'”

El estnhlecimiento dc condiciones Eavurubles para quc

-JSe posibilite‘el procusn de reconversifn industrial pla -

neado, alvmcjorar 1a caltdad y elevarse la competitividad de --
;nues:rn producciﬁn.'

1”- Se incremente la capacidad de ncgocincxén multilateral --.
“con. ln consucucnte reduccién del proteccionismo.

;:- Su diversifiqucn los mercades de exportacién, con la von—

" toja de_reducir la dependencia respecto del estadounidense.

‘las. pnrtes contrntnntes rcconn-,.‘
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Sc puede tomentar una mentalidad exportadorn entre el scc -
tor empresarial, a modo de transformar al pafs en una naciﬁn .-

con prosencia permanente cn los mercades internacionales.
Riesgos,

Las mayores exportaciones estimulan un nivel excesivo de --

importaciones.

La carencia de recursos. tnnto internos como extornoa, fre-

na el cambio estructural e impide el buen desnrrollu dcl comer-

cio exterior. México serIn entunces un puIs eminentemcnto ma =~

quilador, ' _-' : ;",'“f

E1l lento crccimiento:c;dﬁﬁmicéiﬁuﬁdihi fcgvlfn';as précti -

cas proteccionistas.

El &ugé de los envfos hacia afuerﬁ'depehdc précticamente --
de’ la subvaluacién del tipo de cambio y'no;tudﬁvfa,de 1as nejo-

ras de calidad y eficiencia de 1a plaﬁta'p}hﬂﬁctlfa;

Ante una mayor subvaluaciﬁn'puritnriél'lﬁs‘imﬁoftacibnos.-- L

se encarecen, la inflacién sube.
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Conclusiones,

Da adherlrso al GATT Méxicc tendrIa un balanca de dorechosA

¥ nblignclunes en’ el comercio'internaéionnlimﬁs fnvorable a suktfj‘:

intercses.:

como marco egnl comercinl. desde el fin de la segunda guerra -

: mundinl ‘promoviendu "la expansién dcl comercio mediante una - -

::slgniflcntiva reducciﬁn de arancelcs y evitando guerras comer -
cialns. Entre los problemas actuales del GATT figura el promo -
ver un mejor lugar para los pafses en desarrollo y contrelar --
las prcsiones proteccionalistas actuales, cuya impurtanciu ha -

aumentado Gltimamente.
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Los beneficios que Méxicu recibiria ul ndherirso &l GATT,

son los siguientes

a) Contar €on un-marco nternacional’ de” gnrantin y prutec -
cién a sus exportaciones. . S
b) Contar con un’ foro multilntaral paru'cnnsultns y recla -
" maciones; - . . : ; :

é] Ténef5disﬁ iciones que. parmiten proteger 1a industriu -

nscional en’ cnso de 'erjuicin gr ve.y ragular las importaclones

para salvagunrdar__" ituacidn financiera exterior;

d) Pnrti:ipwr en 1a definiciﬁn de normas comercinles futy -

ras; _-_-{ ; ‘ .
e) Participar en negocia:iones comerciales.
£) Asociarse con’ pn(ses nfines en nsuntos cnmercinles y h

g) Racibir nsisten:ia técnicn.

Entre los costos de 1ngrlsar ul GATT se cuentan :';

a) Ubligarsu a mnntaner una politicn comercinl més’ estnblo-.,
y de acuerdo con las disposicinnas dol GATT en mnteria de sub -
sidiaes, salvaguardias, y otras,_ﬁf R ) :

b) Modificar el si:tema do protaccién. yendo de los mecanis
mos no arancelarios a los nranceles.-y

¢} Hacer alguna llheracién ini:inl, como contrapnrtida a --

los derechos gque recibiriu‘a} ingresar.

La experiencia de 1979, cuando se ﬁegucid‘el posible ingre-



tems de vulnrncién aduanern
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DIFERENTES APOYOS PARA EL EXPORTADOR
HMEXICAND

= INTRODUCCION

- PROGRAMA DE FOMENTO INTEGRAL A LAS EXPORTA
CIONES (PROFIEX)}

- APOYDS OTORGADOS POR BANCO DE COMERCIO EX-
TERIOR (BANCOMEXT)

- APOYOS FINANCIEROS

- APOYOS FISCALES



INTRQDUCCTON

Dentro de este cabitulé sa'destdcarﬁn‘los apoyos que se otor
gan al expor:ador. as! cumo Jos programas existentus Y los de -
futura creaclén purn nyudnr a2’ Iogrnr e1 desarrollo del comercic

e

exterior dc nuestru paIs..

-1 explxcnrd en*formu hruve en que consisten diches apoyos,-

tnnto do tipo lnunciero cnmo la conveniencla y no convenien --

: cia de ellos._ os diferentus tipos de negociaciones y la manera

on que puode promncionarsa ol comercio. también se mencionarfin-
"'Ins dlforentcs :1pos de prncesos para el logro de este objeti--

vo tan 1mpurtnn:e._n E

I Asimismn, se describirﬁn las acciones de -cada organisme, co-
mo ¢l Profiex, Bancnmext. También los apoyos fiscales y las fa-

‘cilidades existentes pnra_cl ‘exportador,
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_PROGRAMA DE FOMENTO INTEGRAL A LAS EXPORTACIONES
' C PROFIEX )

Este programa forma ﬁd}te del Programa Nacional de Fomento -
Industrial y Cdm-rcio’Extéfibr fPronncife) y ticne como abjeti-
vo 1mp1ementnr unn pulttlca de Eomentu a las exportaociones que-

permitn las. metas de Pronacife en materia de comerclo exterior.

Dicha polftica.impli;q"ﬂfféfslficnr productos y mercados, --
ajustar lineus dé'e:pgrtnci@n‘do acuerdo a réquerimicntos de -~
demanda, orgnhiz;rrigjaéertﬁ exportable, estimular exportacio -
nes, y su'eficiencia.'usegﬁrnr.su nbustccimiento. yrhﬁcér ren--
.table estas nctividades y crenr una conciencla exportndorn en -

todos los sectoras de la suclcdad. )

EL Profiex sgrupa las ncciones para el fomento de las expor-

taciones en los siguientes puntos :
1) Fomento a la produccién. .
'2)-A§oyos institucionales.
'3) Promecién.

4) Apoyos Financieros.



5) formns ng convencionales de comercio cxteriori

6) Simplificacién y desconcentracién ndmin?sfratiyn.
7) Negociaciones comerciales.

8) Infraestructura,

1.-Fomento a la Produccién. -

Dentro de este punto, se adoptan medidas para aumentar los -
bienes que ya se venden, los que y; se producen y afin no se¢ han
exportade, fabricacifn de aquellos que sustituyan eficientemen-
te importaciones: asf{ como fomentar y apoyar las inversiones --
que deben iniciarse de inmediato, e indicar los casos en donde-
s¢ acepta que los productos de exportacién’los elaboren empre -

sas con mayorfa de capital extranjero.

2,-Apoyos Institucionales,-

En este punto se¢ sefialan las acciones que tendrfn las insti-
tuciones nacionales

- E1 Banco Nacionzal de CSmercié exterior, S,N.C., a través -~
de la Comisifn Mixta Asesora de Politica de Comcrciﬁ exteriqr -
(Compex) que funge como procuradurfa dei-expdrtadar y asume la-
administracién de los Certificados de orfgen, El Comité de De -

fensa de las Exportaciones (CDE) es. otro érgano del BNCE.
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- Las accinnes del gobierno on fuvur de - empresns da comercio
cxtcrior. a las quc se agrupn en unn sola Eigurn jur[dica junto
'.con los consorcios de comcf:io exterior ¥ su nutorizn su nsoeia'
cidn con Eompaﬂ!as extranjerns de su :ipo que pnrticipen an 51- -

: mercadn internncionul.

I = Se senaln quu las instituciones nacionnlcs de crédlcu pua-:
- den pnr:icipnr en las empresas de comercia exterlor hastn con -
“un cnpital de riesgo del S50 % de acclones que Bancomext y Fomex

dotarfn de financiamiento,

' - El Goblerno utilizar4 los instrumentos fiscales y creard -
nuevos con el fin de que las exportaciones mexicanas reciban --
los mismos beneficios que otorgan otros pafses a sus cxportacic
nes y que son aceptadas intornacicnalmente, entrec las que pode-
mos menclonar :

a) Costeo directo,

b) Deduccién de gastos realizades en el exterior,

¢) Ampliacién del.plaZo a seis meses para que las mercancias
no causen abandono,

d) Pugu de contribucxonns hnsta que las mercancf{as salgan --
del pnis o recinte flscnl.

e) Dovolucién dcl IVA en‘dlcz dIns.

f) Tasa ;erq enKIVA a,las expnrtaciones de empresas de comer

cio oxterfor y '~



£) Mejor aprnvochamiento del régimen do importncién tcmpnral.

depbsito industrial f reposlciﬁn dc existenclns.

Otro npoyd sé:s el estableciniento de programa parz’ que la- L
industria nnciunal venda sus-productos a prehins internnciona 1

'les.

Otro aspecto, lo cnnsti:uye la devolucién de impucstas ul .-
comercio cxterior que se cnnoce como Drnw Bnck. Estn devolu --
cién se otorgnrﬂ por el equivalente del valor nctuulizndo de --

dichos gravimenes al momento de recuperacién de los mismos.

Un aspecto adiciomal es el "Sistema de informacién del co --
mercio exterior", a través de este, se orientard = éctunlcs_y--
potenciales exportadores scobre los beneficios_doi:deﬁarrollo de
esta actividad, por medio de la difusién por tod§s 1o§‘cnnn1cs-

de informacién disponibles.

Un apoye mis, es la investigacibn y Ventﬁ;éﬁf@l;éxtfﬁnjero -,

de tecnologfa y servicios de ingenierfa y construccién.

3.-Promocién.- .

En este se sefinla que esta tarea consistirf en el principio~
de "promocidén compartida', mediante el.éhél-lgs'ncciunes que se
realicen serin a cargo de expﬁrtadores Jire:tus, eﬁprésas de cg

mercio exterior y el Banco Nacional de Comercio Exterior, a - -
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través dc lu concertacién de ncciones entrc 1os Suctores pdbli- o

"S -Formns no convenclunules de cnmercio exterior. -

: ‘Se seﬂnla - que. se va-a permitir 1a exportacién de artfculos -
cons1deradns,pruseindiblu$ a cambio de exportaciones dificiles-
de.éolnéar, en proporcién de por lo menos 2 a 1 en términos de-

" valor; asl.cpﬁo_cémpensar ese intercambio para poder colocar --

productos’ dificiles en el exterior.

6.-Siﬁp1ificac16n ¥ Desconcentracién Administrativa,-
Sefiala diferentes medidas y regimenes aduanales que facili -
ten la exporfhcién.efiﬁiente.
) También facilitan exportaciones de una sola factura y un so-
lo documento ndunnal._nsi como permitir cl despacho de mercan -

cIns cn el damicllio del exportador, s¢ homologarén los hora --
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rlos do aduanns Erontcrizas con las de los pa!ses vncinos. tam-;

‘bién so permi:irﬁ el dcspncho udunnal conjunto de México y pnI-f;

ses’ limitrnfesﬂ todas ‘estas son entrc otras algunns medidns -:-”;;_-

'propucstas por Profiex. T

'7 fuque globnl

- Se dﬁstnkarlh p;;ticlpa:ién d,‘México_en negoc!aciones mul =

. tilaterales como cnnvenios inturnﬂ:ionnlns, asi como 1la parti -

.:cipaclén ﬁctiva en negociaciones dol Sistemn Genernl de Prefe -

rencias Comerciales (SGP)._.-

Par lo que respe#tn glnuﬁociuéioﬂés bilaterales se scfala -
su utilizacién con diétiﬂto;_pqisés.:pnrtlchlnfmente con Esta -
dos Uniaos. Améri:a_Latiha-f ei Céribc, Aindi Canadd, Japbn y-
la Comunidad Econémica. Tnmhlén se reforzarfi el Comité de de -

fensa de las exportaciones (CDE}

8.~ Infraestructurn.

En este sennla que se emprenderﬁn ac:iones on las tres v!ns
principales para el transparte de mercnncias hacia el cxterior.

carretero, fcrrcviario y maritima. .
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Banco Naciona;_Jg:@omqfnid-ﬂftefibr;.'(BANCQﬁEKT).-

D{érlo;ofﬁﬁiqi:de--

,ﬁ;bq#;gpres, comer-
ciantes y cxportadores. ‘tlgﬁléafy ﬁfé;thciu-
nes de servicios en cl me. Lt . h
1V. Cuando sau del inta
nas podrf partlcipar e
mercio extcrlor3

V. Promovcr, oncauz

empresas dedlcndqs,n 1

1 Artfculo 3% .-
2 Bl artfculo 6° lo seflala,
3 Dentro de 105 términos del_nrticulo 32“ de esta hey.
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-

VI Otorgnr upoyos Einnn:leros a expartadnres indirectas y cn'

gas.de camercio extcrinr. ;

| vIIr. Padrﬁ prnporcionar nc:iOnu c&ﬁjunti’

d Einuncinmientb Yﬂ::.

asistencia en mn:arin de comercia extnrior comn. otrns instituniaiﬁ
‘nes .de cré&ito Eondos de fcmontn,

fideicomiéos, rgnnizucicnes“f-‘i
.auxilinres de crédita y cnn 1os sectore. social v, privado '

X, Podrﬁ ser ngente financicro de anlérﬁo ‘Federalien lo®

relntivc [ negnciacién, cantratatién‘y:manu}o
exterior.f{ljﬁ.l X

e créﬁitos delflf;

consideracién dc autoridndes campetcntes

X1Y. Fungir como Grgnne de consultu de’ las autoridades compe -~
tontes, ' . '_! .

X111. Porticipar en nctividﬁdqd inﬁéieﬁﬁés a a prqmocién del -
comevcic sxterior como: dlfusiﬁﬁ; estudio de proyectes, servi -~

cios exportables, sistemas da venta, apoyo 2 ln comercinliza o

+

cibn y organizacién de productores, comerciantes, distribui&c

res y exportaderes,
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X1iv, Opinnr a solicitud dc los uuturidudes competnntes sobre -

tratados y conVGnios quc el pals proyectc celebrnr con otrns --

505 0, snciedndes y realiznr 1as u:tlvidades cunexas a sus obje-

txvas en los términos quc nl cfecto seﬁnle 1n Secretnrla de'—_- o

ﬂacienda.

El Banco cuenta com un Consejo ﬁlrecttfb, un Conité de ?réf}f

4 Articulo 7° del mismo ordenamiento.



macién y Apoyo al Comercio Exterior y un Dircctor Genara]. Es -'

ta odicién a las fun:ionus de apoyu finnnnlnro n1 comercio ex’

terior del propio Bnnco pueden ser : de primor piso (otorg’

miento de créditos), como de segundo plsq_(redesqup to a‘le

- bancos comerciales).

Bancomext opera en fideicomisos al fondo pnrn 1 promocibn

de las exportaciones de productos mnuufucturndos {Fomox)

funcién es otorgar financiamientos y guruntias al ccmurcio ex ___f“

terior a través de las sosciedades nacionalos de crsdltn" -

Por lo que respecta a a::ivldades promocinnnlus del Bnnco, f
estas se¢ realizarfn por Banca especiallzadn dcpendiente de 1la -
Subdireccién, como son 1as siguientes 1 - o .
Participacién en ferias, exposiciones, nuestras de productos
maxicanos en el extranjero, dlsefio y adicién de catalfgos. Tam-
bién proporcionar serviclos y asesorfa en : informacibn comer -

‘ cial especjalizada del meycado exterior, actualizacién y capa -
citacién del personal en el pafs ¢ en el extranjero, contrata -
cién de espacios para exhibicién, tréimites aduanales, transpor-
tacidén internacional, estudios de mercado, empaque, embnlaje, -

etc.

Ademfs el Banco asumiri la labor que se le sefiala dentro - -
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del programa de fomento a las exportaclones (Profiax) como pro-

curadurfa del exportador y secrctnria de la comisiﬁn mlxtn nse-gi

sora de politica de comercio extarior (Compex). que as un orgu-

no de consulta y coordinacién del’

tacibn entre los suctpres.pﬁbliéu

dens lus funciones del_nNCE a benuficio dal'exportador ss -

) cnnalizan en el territorio nacional a traVEs de sus oflcinas---

cen:ralos qn'la c 'd de México y en oficionas regionalns.'
] Por- Ia que toca, al mercndo exterior e1 Banco, tiene unu rnd -
de :onsejorias comercinlos con elementos materiales, técnlcns -

'7 ¥y sdministratives necesarios.
APOYODS FINANCIEROS

Lo constituyen los diversos y ospecializndos'progfnmas de =--
‘financiomiente a los que puede recurvir el exportader nacibqal,
productor o comerciante, asi como sus clientes en el extranje -

TO.

El objetivo de estos apoyos financieros, es el de incremen -
tar y diversificar el volumen y valor de la venta de bienes y -
sprvicios mexicanos al extranjerc, mediante el otorgnmienté’deJ""

Tecursos y operaciones de pre-expor:ncién con garantfas en con-
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tra-de los riesgos normales que enfrentnnllaﬁtvoﬁtaé'ul merchdo
internacional en mutaria comercial, politica. de participacién.

cumplimiento. ete. -

El- expdftadcr disponeufnmbiéh de un# es:fucfﬁrﬁ ndicional de
apoyos £1nnncieros, proyectcs y estudios de preinversién. apor-
tacién de cnpital de riesgo temporal y mlncritarlo. equipnmlen-
to industrinl, que lu permiten 1ncrumcntar 5u capn:idnd de pro-

duccién y por 1u tantu de exportncidn.

Los re:ursos pnra todns los programns de apoyo finnnciero a-
las uxportncinncs provienen principnlmento de los fideicomisos-
estnblecidos por el Gobierno en ins:ituciones como el Banco de-
México, Nafinsa ¥ Blncomcxt.

Pentro de. dichos fideicomisos ¢st&n H Funép, Fonet, Fogain,-
Fidein y Fomin, as! coma Ios convenios que tiene concertodos. --

el Bancomuxt con diversns bancos en el exterior.

En general, los apoyos financieros a la exportacldn, adicio- ..
noles a los que concede Bapcomext, se¢ otorgan a través de las -
Suéiedndes Nocionales de Crédito (SNC), las cuiles son de 195'- ’

sjiguientes tipos !

A. Financiamiente para estudios,
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B. Crédito a lnrgo pluzo pnrn ins:ulaci&n de nuevns empresas
amplinci&n da las cxistontcs o npnrtacién tumpnral de capitnl -

de riesgo. -

:-Cf Eindﬁcihﬁiént 1 productr articu -

"E bri'ncién o=

E Apuyos Elnancieros 4" ln industrla mnquiladora y-zonas- --

fronterizns.

F. Crédito para ventas a plazos, en el exterior, ya Sea para
¢l exportador para que éste a su vez pucda dar crédiio. o bien-
para el comprador a través de instituciones bancarias que hayan

celebrado convenlos con los bancos mexicanos.

G. Apoyo financiero para slmacenamiento en bodegas o almace-

nes en el interior o exterior.

El Bancomext y el Fomex.-

Se han transformado en el eje central de los apoyos crediti-
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cios, especialmente disefiados para fomentar o lacrementar las -

axporteciones de bienas y se;vicios-mexic&nos.

Para lograr estos objetivos, el Bancomext dispone de una anm-
plia gama de fumntes de recursos a saber :

- Banco Mundial.

- Eximbanks (Bancos de fomento de expertaciones de¢ materias-
primas, maquinaria y eguipo}.

- Bancos Internacionanles,

- Fonex.

- Recurses propios.

- Recupevacifn de cartera.

- Aceptaciones bancarias y papel comercial.
Los programas de c¢rédito que Bancomext/Fomex otorgan, son ~--

los siguientes, y se¢ pucden obtener directamente en Bantomext o

on Iasrsociedades nacionales de crédito :

1) Pre-exportacién y exportacién de productos primarios v --

manufacturados.

2} Importacién de materias primas, partes y rcfncclonés.

3) Sustitucién de importaciones.
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.43 Equlpamiento industrlnl de emprcsas que narticipan en’ el-

- comercio exteriur.

-.Sj Industria maquiladoray zonasrfrontefizns;"-'l

-'5) quyd'h ehpresnﬁ de comercio extg:ior.‘

7) Apoyo a exportadores indipocfox,fftartn de':fédlfo domés-

tica).

Por lo que respecta a apoyos financieros para actividades --
base o apoyo a la exportacién, ‘Bancomext f Fomex las han agrupa

do en los siguientes :

A} Programas de Financiamiento a la pre-exportacidén de manu-

facturas y serviclos.

B) Programas de Financiamiento a la exportacién de manufac -

turas y servicios.

c) Gurnntlus a la exportnciGn de bienos y servicios contra -

riesgos politicos y los usunlus en- el comercio exterior (BOND).

p) Programa de finﬁndiaﬁiéﬁﬁbkh,'nﬁpféduccién §_exiqtencias.

E) Programa de Filnanciamiento ﬂlaﬁéqmpfh-ﬁéhiaL
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Bl objetivo de estos programas as prooorcionar al ifndustrial
o comerciante nacional la esencia de cada una de las'éberhcié -

nes financieras, parn una mejor comprensién de cantidades, @ont :”

tos, plazos y demfis necesarios.

Los recursos gque aplicari la banca nacionalizada provienen -

de las siguientes fuentes
i,- Fonep, Fomin, Fira, Fogain y Fonei5,

2.~ Bancomext - Fomex, recursos propios y negocliacifn de car
tera.

3.- Banco Mundial, BID®, Eximbanks] aceptaciones bancarias y

venta de cartera.

Los tipos de crédito que utilizard en sus programas de £i --

nnnciumiéntc, serin de acuerdo a las siguientes modalidades :

1) En forma directa.

S, Fonep : Fondo Nacional de Estudies y Proyectos,
Fondo Nacional de Fomento Industrial.
Fondos institufdos en relacién con 1la agricultura.

m
-
]
®
" e

Fogain: Fondo de Garantin y Fomento a 1la Ind. mediana y pequefia

Fonei : Fondo Nacional de equipamiento industrial
6, BID : Banco Interamericanc de Desarrollo.

7. Eximbanks : Bancos de fomento de exportaciones de materias pri-

mas, maquinaria y equipo.
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2) En formn.sinﬂicndniehiﬁdnéos_BQUAﬁsaridlln,yLo;ra;;sqéier

dades nacionales deAétédlt6} ':‘

3) Mediante operucionds'de,rbdpécuentéj;één-fideicdﬁisné,'--

bancos de desarrollo y utras:sdéiqﬂadesinécipn§155566 cfédito."
APOYOS FISCALES

Los apoyos de tipo fiscal que disponc el exportador mexica -

no son los siguientes :

1) Devolucién del impuesto general de importacién en su tasa
genérica (ad-valorem}, que se hubiese pagado en deflnitiva por-
aquellos insumos extranjeros que se hubicsen utilizado en la -~

fabricacién de productos mexicanos exportados (draw-back).

Este estfmulo, fundamentalmente esti en concordancia con las

.précticas reconocidas internacionalmente en materia de devolu -

cién de impuestos y evitar asf la aplicacifn de impuestos com =
pensatorios a los productos mexicanos de exportacién,

El impuesto ad-valorem es minimo de un 10 &, Este mecanismos
permite recuperar los impuestos de importacién pagados, de ma -

terias primas, partes y componentes que se utilizan para fabri-

‘car productos de exportacién, la dependencia gue lo otorga es -



la Secretarfa de Comercio y Fomento Industrial (SECOFI}.

2) Ampliacién de tasa "0" a las exportaciones conforme a la-

Ley Reglamentarias del Impuesto al Valor Agregado.

3) Autorizacién de no psgo del Impuesto al Valor Agregndo --

por la importacién de¢ blenes de capital.

Este programa representa un ahorro financiero al no pagar --
IVA, pues dec otro modo la recuperacién de este llevar{a un pla-
zo que signifique un costo, la dependencia que lo otorga es la-

Secretaria de Haclenda y Crédito Pdblico (SHCP).

4) No pago de los impuestos de importacifn temporal corres -
pondientes y del IVA, cuando se internen al pafs y se utilicen-
en la fabricacién de bienes exportables de taquinaria, equipo,-
materias_primﬁs. partes, plezas, componentes, dados, moldes, --

motrices, empaques y embalajes.

5) Estimulo fiscal por descentralizacién industrial en lo --
que toca a inversiones en activo fijo y por generacién de nue -

vos empleos.



"CASO PhACTICO DE EXPORTACION DE UN PRODUCTO

QUIMICO (MEXICO-PERU}



INTRODUCCION

- En este caﬁ[tulq se pratende mostrar el procedimiente para -
realizar una exbortacién‘é&_uﬁ_p;oﬂﬁc;o:quimico (fenol) o la --

Ciudad de Limn._PerﬁL—'_

La Eméresa FenoquLﬁia,fS}A};-hf?duﬁtor mexicano de Fenol o -
dcido fénitd tfeﬁe-la bbsibiiidad'de~exportnr este producto = -
diferentes paflses sudamericanos entre los que se encuentran Ar-
gentina, Brasil, Cnlomhih. Chilé;.Ecuador.‘Perﬁ. Uruguay y.Ve -
nezﬁela a través de los acuerdos,de.ln;Aséc;gcién‘Lntinonméri -

cana de Integracién (ALADI).

Como se menciond anteriormente la expertacién serd a la Em -
presa Peruana Industrias Vencedor, S.A., a través de un Tepre -
sentante en ese pais, La Cfa. Importadora y Exportadora Latinoa

mérica [CIELA).



FENOQUIMIA, S.A.

. Fenaquimia, S.A.; ‘es una emposa mexicana que inicié sus ope-
raciones @n.el_ano Jg.i975, productaora de fenol, acetona y meta
crilate de metilo.

it

Lh§-1ﬁs:éiﬁciéﬁ§s'ﬂéfFénoquimln. S.A., S5c encuentran localj-

‘ zudnsrén Cu5btéh¢hﬁué,:Estadu de Veracruz.

Se dpéraﬁcﬁnfla‘tecnolugia mis avanzada, slendo el disefo de

1a plantaﬁdé'fehol_de British Petroleum Chemicals.

-La capacidad anual de produccién es de 25,000 toncladas mé -
tricas de fenol, 15,000 toneladas métricas de acetona y 12,000~

toneladas métricas de metacrilato de metilo.

La materia prima empleada para la fabricacién de fenol es --

el cumeno.

La produccién de fenol estf destinada en un alto porcentaje-

a los mercados internacionales.

La estratégica localizacién de la planta de Fenoquimia, S5.A.

en la costa sureste del golfo de México facilita y agiliza las-
exportaciones tante a granel como ¢n tambores, principalmente -
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a los consumidores ubicades en el frea del Caribe, Centro ¥y Su-

damérica.

En el caso de los consumidores en Sudamérica existe el apro-.
vechamiento de los_beneﬁlcids‘urincplnrios derivades de los a - -
cuerdos de la A.L.A.L.C. (Asociacién Latinoamericana de Libre -

Comerclo). =

Fenoquimia, S.A.;offFEeﬁq'léﬁ ébhsﬁgidgfo;_dn.Fénbl”;-'
- Calidad, o e =
-.Preclns‘céﬁﬁeﬁitiyos;f

- Servicio eficiénfe y oportuno.

- Asistencia técnica.

Fenoquimia, S5.A., tliene hntacedentéq favorables en‘ios mer -
cados internacionales de América Latina, ya que sus produc:ps_-'
cuentan con la calidad necesaria para seor competitivos a nivel-

mundial.

Por otra parte, Industrias Vencedor, S.A., fabricente de - -
pinturas, tintes, pogamentos, resinas Fenblicas, lftex ¥ pega -
montos de madera en los dltimos afios ha sido cliente consumien-

do 240 TPA en promedio de Fenoquimia, S5.A. de fenol,

A través de CIELA (Cfa. Importadora, Exportadora Latinoame -

ricana), Cia. que se dedieca al Comercio Internacional de pro --
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‘ductas quimicos, rela:ibnnda'qon las ﬁrincibilgs'1ﬁdu§£rias'ﬁe1 )
pafs, Indusfiias_Vcn;ednr.';,&i;'y,F@nodu;mih.rs.f;;'h&n.reali-

zado con grah satisfaccidn 6p6¥aciohesndeiCbﬁprq-vdntn.

Referencia cuadro 5,1.3512”y s.3_' '-



PROCEBIMIENTO DE EXPORTACION

(FENOQUTIMIA}

RECEPCION DEL PEDIDO

AUTORYZACION DE CREDITO

PROGCRAMACION DE FABRICACION

LLENADO FORMA DE PEDIDO
BUSQUEDA DE TNFORMACION
AUICIONAL,

COORDEINAR FECHA DE EM -
BARGUE.

ESPECIFICACION DE CON -
PICIONES DE VENTA {CIF-
FOLRJ ,

AUTORIZACION,

ESPECIF. CONDICIONES CREDI-
TICIAS,

AUTORIZACION DE PEDIDD.
DEPTG, CORPORATIVO.
CONDICIONES GENERALES.
GOBIERND DE MEXICO.
REVISION C/C.

LIC.. DE IMPORTACION.
ELABORACION DEL €.V.D.

AUXILTAR EN PROG.
FABRICACION Y EMBARQUE.

PERSEGUIR SURTIDO DE MATERIA -
LES,

Cuadyro 5.1



CODRDINACION FLETES
MARITIMOS ¥ TERRESTRES

5

TRANSFERENCIA MATURIAL

PLANTA / PUERTO DE EMBARQUE

FACTURACION REPORTES

NEGOCIACION ENVASADD,
TARIFAS, FLETES.
RESERVACION ESPACIO EN -
BARCOS. '
PAGOS [/ TRANSFERENCIAS.
VIGILAR ELABORACION DE -
DOCUMENTOS DE ACUERDO A-
FACTURAS,

CDNCENTRAC!ON DOGCUMENTQS,
SALIDA PLANTA.

ELABORACION FDAMAS CAMBIO DE
BODEGA.

VIGILA EMPAQUE ¥ BMBALAJE.
SOLICITA ENTRADA A RECINTO -
F15CAL.

VERIFICA CON AGENTE ADUANAL,
RECEFCION Y EMBARQUE DE O =--
TROS.

MATERIALES DE CANTIDAD, FE -
CHA Y DESTINO,

REVISION Y CONCYLIACION DR -
MATERIALES EN BODEGAS FORA -
NEAS.

ELABORACION DiE REMISIO--
NES,
INFORME CEMBARQUE A CLIEN
TES.
DISTRIBUCION DE DOCUMEN-
TOS.,

Cuadro 5,2




AGEXTE

ADUAKAL BANCOD CLLENTE - ’ ymas.xmummm_u.n AUUAKAL
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}hcﬁnlca_operntivn general'en el manejo de las importaciones en

Perfi.-
-A través de Representantes

a)‘El'cIlente solicita cotizacién (Directa a Ciela).

bj Cliente solicita cotizacién a Fenoquimia, IRSA via telex.

1:) Ciela entrega a cliente cotizecién en proforma.

d) Clienta consulta autoridades con cotizacién proforma para
determinar si el producto se encuentra negociado en ALALC y de-
terminar aranceles, o en su defecto cbtener licencia de impor -
‘tacién. '

. e} Cliente coloca orden de compra.

f) Fenoquimia - Ciela confirman aceptacién, orden de compra.

g) Cliente apertura de carta de crédito.

h) Fenoquimia embarca hasta recibir carta de crédito.

1) Fenoquimia debe enviar documentos de inmediato, deberin -
recibirse ﬁﬁximo 4 dfas antes de in llegada del buque, es muy -

importante incluir en estos documentos el certificado ALALC.

Actualmente el fenol se encuentra negociado en ALALC y entra

libre de impuestes.



Mecdnica operativa especifica.-

El cliente a través del representante en su pafs solicitari-. -

la cotizacifn del producto, sus especificaciones ylla cnptidqd;

necesaria.

El representante harf la requislcidn de cotizncién por algu-ﬁ'
na via de comunicacién {tclex. cnrta o teléfnno) a Fcnuquimin,

S.A., quién a su vez procederf’a realizarla para:determinnr el-

casto total y el procio de venta.
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El Costo Total estari integrado de la siguiente manera 3

s
-

.- Cdstu Scd.
Costo de Fabricacién - Gastos directos

- Gastos indirectos

-_SegurOs (tarifa)
Comisiones del represen -
tante.

- Gastos aduanales @

o4 w o n.
L]

Maniobras de alijado -

T4 . res del puerto.
: Q. ' Honorarios del agente-
T Gastos de Vents J adusnal (tarifa)
A Otros.
L - Flete Nacional. _
‘ ‘Mar{ -

o riimé.i'f'
Internacional 4 Terres
- Vtrc. :

~Aéreo.

- Otros Gastos.

El Costo Total + % de ucilidad para determinar el Precio de-

Yenta.
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As! el Depurtamento de Ventas de Fenoquimia, S A.. envlnrﬁ -
cc:izaci&n via telex con los siguicntes datus :" .

Datos. del Remltento.' RN

Nnmbre, depnrtnmonto. divisiéa y fecha LY quien lo envia.

Datas del de:tinatnrio..-:;

Nombre, compnnin,— iroccién ¥y n da.kble?‘d91 interesado,

El mensaje 1ncidif(

Cotiza;iﬁn.;?;
Products : Féﬁa;;x _ )
Cnntiddq E .doffanaladas métricas- 195 tambores.
Precioc  © .t 910 Dlls, / T.M. C€ + B CALLAO PERU
~ Entregn W4 .16.d£as después de recibir la carta de cré -
dito en nuestras manos dependiendo de la dis
ponibilidad de buques.
Page : ¢fc a la vista confirmada a irrevocable,
Destino : Callao, Perf,
Empaque : Tambores de 205 kg. neto.

Transporte t Camidn hasta puerto y carga libre por vapor.
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Por otra parte se haré la verificacién del inventaric en - -

planta via telex o telefénica,

industrias Vencedor, 5.A., consultarid coh las autoridades la
cotizacifn para determinsr si el producto se encuentra negocia-
do con ALALC y determinar aranceles, o en su defecto obtener --

licencia de importacién.

El producto serancuentra negociado on el convenic de Alcan -
ce Parcial No, 32 (México-Perd} de ALALC y se encuentra excnto-

de Arancel.

Una voz aceptadas las condiciones de compra-venta en la co -
tizacidn, el cliente colocard la orden de compra o pedido a - -
través de CIELA, quién 1a harf 1legar al departamento de ventas

de Fenoquimia, S.A. ¥y confirmaré su aceptacién.
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El pedido contemplari lo siguiente :

Orden ¢ (RVBE24)
Fecha

Nombre del “epresentante (Ciela, S;A.J

Nombre del cliente (Industrias Vencedé?. 5.4,)
Nombre del vendedor (Fenoquimia, S.A.)

Puerto de destino {Callao, Peril)

Término de pago (L/C 90 dfas B/L)

Cantidad (40)

Descripcién (MT, Phenol USP)

Precio Upitario (US$S 910/MT)

Incoterm { C + F Callao )

Partida Arancelaria { 29,06.01.01 )

Seguro (Cubierto por el cliente)
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Al recibir el pedido, ol departamento de ventas realizaré la

reservacifn tentativa (via telefénica) del transporte en la 11~

nea naviera acordada pqr_umbgs partes (expaEtaddr e 1mp6rtndbr)

Esta no c¢bliga al ehﬁﬁréador a'teher ia carga lista ¢n el --
puertu'y al momentp‘ep qua se recibe la carta de crédito fisl -
‘gaméhte; se hace ;d.rngefvacién en firme, la cufl si obliga al-

embarcador a tener la carga'lista y todos los documentos en - -

© puerto.

Por otro lado, el departamento de ventas enviari telex a su-
planta en Cosoleacaque, Veracruz cen la ovden de produccibn con

lo siguiente :

Referencia (Pedido RV-8824 - 195 tambores, Industrias Ven --

cedor).

Enviar al puerto de Tampico 195 tambores, focha cn el vapor-

Gacela destino, Callao, Perd,



El siguiente paso parn el departamento dn ventns de Fcnuqui-

min, S.A., es la cluborncién dn ln facturn cnmercial, 1n cuél -i

certificard la oparacién que: 5e efectuarﬁ

cstﬁ vendiendo y su valor ospccifico.L*r'
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La factura cohtundrﬁ los siguientes datos

Membrete de la Compafifa (empresa exportadora)
Fecha :
Vendido a : Industrias Vencedor, S5.A.
Manuel del Mar y Bernedo 101§
Lima, Perd.
Factura No. 043-86
Pedido No. RV-B8824
Condicionos : 90 dfas fecha de embarque, sin intereses c¢/c -
79830,
Marcas : Industrias Vencedor, S.A.
RV-8824 TV 707 Callao, Pert.
Numeracién : 1/195 a 195/155 Tnmhﬁ;eé. 
Peso Neto : 39,875 T.M, . , _
Peso Bruto : 43,875 T.M. - - :Af",? L SR ' 1
Contidad ¢ 39,975 R . -
Descripchn. MT. Fenul u. S P..f .
P.A. 29, 05 01 01 Fenol o C L
‘Geido €énico.’ - US Dlls, us 9115.;7g

FOB Tampico-Méx. ~  806.83 f' 32,253.00_
Flete mar{timo . 103.17. _‘ 1,124725°
| C+F Callao, Perd 910.00. 36,277.25 -
FOB Tampico-Méx. 806.33  -52,253.00-
. Flete mar{timo 103,17 f' .4.1z4.zs.

C+F Callao, Pert ' 810,00 . -136,377.25 -
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.“QN;._--i R 12 N,

FOB Tnmpico-Méx. RTINS z:§35,354.37 27'456 978.00

'3-510.974,un
730'967,952.00

) Flcte mnritlmo
C'F Callno, Perd'

1_57 828, 52:
174, 683 on;

i Equlvalunta pnra nfcctos

1 U.5.°Dlls; <=, 351.30 (zs/Nov/as

Conociniento de eﬁburdue Na. -

Fecha de embarque . : - - L
Puerto de embarque : -Tumpico - Héxico
Puerto de destino : Callao - Perﬁ

Consignado a t Mismos,
Fraceién de exportacién No, ?é.nﬁ.ﬁénl"

Nabalale . ¢  20.06:01.01

PSliza de Seguré 3+ cubierte nor los clientes en Lima, -
Perd.

Debe llevar el -sello que justifique que declaran bnjo nrotes-
ta dc dccir verdad, que son ciertos los datos de valores y es .--

pccif%cacioncs en las mercancias aquf descritas.

Con 1a firma del respensable.
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El exportador tramitars el comﬁrdmisé de'Venté'de'dlviéﬁs_hg..
te 1a Instituciﬁn de crédito que pnra estc caso ‘sc toma i'Hdncd;

'Serfin. S N. c.

_El1 compromiso de venta de divisns consta de 3 hojns A B -

y C y debe contener los siguientcs datos :

HOJA A

1. Identificacién del C.V.D,

Na. de C.V.D., fecha de registro, consta de hujn.A, ByC -
aduana de Salida (Tampico, Tamaulipas}.

I1. Datos de la Institucidén de Crédito.

Kombre H Banca Soréin. 5.N.C.

Sucursal : Lomas

Domicilio H

Calle y No. : Monte Ciucaso No. 9215 Lomas de Chapultenec
Ciudad :  México Edo. : D.F, Cédigo Postal: 11000

I11. Datos del exportador.

Nombre, denominacién ¢ razén social : Fenoquimia, S.A.
. R.E,C, : FEN - 640724
RNIE t 56415 - 00 - 3

Domicilio para recibir notificaciones :
Calle y No.: Bosque de Ciruelos No, 58 Bosques de las Lomas.
Ciudad : México Edo. : D.F. Cédigo Postal : 11700
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v, Dntos de la Liquidacién.

(Este cspacio deberf ser llenado por el Banco exciuslv#ménté)._

V. Formalizacién del C.V.D.

El exportador se obliga = vender a la [nstituci&n de Crédi -?
to qua registré el presente Compromlso de ventn de divisas, a --
través de 1n sucursal mencionndn. nl ‘tipo de cnmblo controludo ~1
de compra, la totalidad de las divisas curruspcndiontes al va'--f
lor de 1us cxportnclones que se rcnlicen u1 nmparo de este C V. Di:
.hcchns, en su caso, las deduccicnes autorizndas. en 105 términog;
y condicioncs cstablecidas en 1las dispasicinnes complemanturins-

del con:rol de las " cuales este anexo Eorma pnrte.

A;Imismo, an caéo de incumplimiento, el exportndor autoriza

a .la Iﬁstituci&n de ecrédito para que proceda en los términos - -

establecidos en los artfculos 14 y 103 de las disposiciones de

referencia.

Debe llevar la firma y nombre del exportador o apoderado le -

gal, quién debe identificarse ante 1a Institucién de Crédito..

VI. Registro del C.V.D.

Sello y Firmas autorizadas de la Institucién de- Crédito.
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HOJA B

1. Encabezado.

Nombre de la Institucién de Crédite : Banco Sérffn,_S.N.C.

Sucursal Lomas’

.

Nombre del exportador

-

Fenoquimia, S.A.

R.E.C. : FEN - 640724
RNIE . : 564185 - 00 - 3
NO. C.v.D,

II. Registro de la(s) cxportaciénf{es) realizada(s) al ampa-
ro del presente C.V.D,:

Na. Progresive de 1a operacién (cn el caso de ser varias ex-
portaciones).

Pedimento o boleta de exportacién, Nimero y fecha.

fraccién declarada 29-06-9-01

Sello y firma de vista aduanal

Valor de 1a mercancia

FOB 32,253.00

De Pactura 36,277.25

Tipo divisa US Dlls.

Nombre y firma del exportador o representante legal.

I1I. Registro del C.V.D.

Sello y firmas nutorizadas de la Institucién para que sea --
vilida.

Observaciones,
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HOJA C

I. Encabezado,

Nombre de la Institucién de Crédito
Sucursal

Nombre del exportador

R.F.C. RNIE
No, de C.V.D.

II. Anticipos, deduccilones y modificaciones (excepto gastes-
ascciados).

Concepto, monto y divisa.

Aquf se especificari 1la cantidad por concepto de flete marfi-

tino ¥ comisiones en dlls.

1I12. Deducciones de gastos asociados,

Esta debe ser llenada cuando existan gastos asociados a la -

exportacién (directos o indirectos}.

I13. Suma de II + II2 Concepto Monto
Flete marftimo 41124,25 D11s.
Comisiones 967,59 Dlls.

1I1. Formalizacidn.

Firma del exportador o su represcntante legal,
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El departnmento de ventns duberé llenur el documento que cer

) tificurﬁ que el producto ‘a8’ de'nrigen mexicnno

) Bste es'al cortificndo de origen que como :se seﬁnlé cn el ca

Vpitulo II existan dos tipns. el que pormlte-benefiﬁinrse de .las - -

'conccsiones del sistlmu generalizndo dc preferencias (S G. P J yA'
o1’ que purmlta beneficinrse de Ias" conccslnnes quo ofrece la A-:'

;nciuclén_Lntinunmericnna de Integracién (ALADI).

Al ser un paf{s latinocamericanoc, el imfortadnf 5@ utilizard -

el segundo.

Contendri los siguientos datos :

Certificado deo Origen, h

Asociacién Latinoamericana de Integrncién._-r

Pais exportador : Estados Unidos Mcxicnnos.

Pafs importador : Pert, ) ] _

No. de orden t Esta cnlumné-indica en que_éu individua-
l1izan las mercancias Eomﬁfendidas en el-
presente certificndof.‘ .

NABALALC : Fraccién arancelaria NABALALC 29.06,01.01

Denominacién de las mercancias : FENOL,

Declaracifn de Origen.

Declaramos que las morcancias indicadas en ¢l vresente for -
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mulario, correspondientes a la'chtura coﬁefcial No. 043-86 cum
plen con lo establecido en las normas de o;tgcn del acuordo - -
AAP, 32 {ncuofdo de alcance parcial No.32}, de conformidad con -
el siguiente de;gloso Fa

No. de orden 1

Normas. Art. lo. de la Resolucién 82 (IID).

En esta columnn se idantiflcarﬁ la norma de origen con que -
cumple cada mercaderfa individualizada por su nfmero de orden.

Fecha :

Razén social, sello y firma del exportador : Fenoquimia, S.A.

Observaciones,
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Anexo Estadistico al Certificado de Origen.

Esto dncumcnto fuc solicitndo por cl cliente. por 10 que de-

hl unexnrse ‘ol cartificado de origcn.

Debé contener los siguientes datos :

Dobe sefialarse porque sistema se esth beneficiando 1a expor-

tacién ; ALALC, Preferencias, GATT u otros, cn este caso 5. - -

ALALC.

Datos del exportador

Registro federal de causantes
Nombre

Domicilio

FEN - 640724

Fenoquimia, S.A;

Bosque de Ciruelos 99 11700
México D.F.

Nombre y teléfono del tramitador.

Datos del destinataric

Hombre

Domicilic

Pais
Aduana de Salidn

:

Industrias Véncedor, S.A-
Hanuel del Nnr ¥ Bernedo - -
No. 1015 '

Perﬁ _

Tnmpico, México.
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Datos de la mercancfia

No. de orden 1
Fraceidén mexicana de exportacién 29.06 a 01
Unidad de medida : T.M. (toneladas métricas)_

(lo gque sefiala la factura comercial)

Cantidad 39,975

Valor M.N. 30'967,952.00

Inteﬁ._nnl. t 100 porcentaje de integracidn nal. medido co -
el valor.

FOB mnduana de exportacién.

_‘,Nﬁméxo;de‘factura 04386
- Totales 39.975  30'967,952,00

en

el

bescrlpciﬁn de la mercancfa. 1 Fenol U.S.P.
{sefiala el nombre técnico y/o comercial en espnnol'y anotar-
el casillero del lade izquierdo el Ne. de orden seflaiade en-

cuadro anterior).

Lugar y Fecha.

Nombre y firma.
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: .»Eﬁ esta 6x§6rtnc16n se deba.iﬁclﬁir e1 pedimento de exporta-
cidn.:ya‘ﬁﬁe'ei valor de ésta os do més do § 1'000,000.,00, por-
- :16 que_seré.éxigido pbr las autoridades aduanceras para legiti -
mizaf'ia selida de la mercancia de territorio nacional y reali-
.zﬁr.él trimite de despacho ante esta autoridad, quién procederi

a-efectuar el rnconqcimiento de las mismas en el recinto fiscal,

Al pedimento de exportacién, lo dividiremeos en partes para -

su oxplicacién de llenado.
Datos Generales.
Datos sobre 1n Institucién de Crédito que registro el C.V.D.
Datos sobre la mercancfa exportada.

Datos Generales.

Pediments de Exportacién

C. Jefe de 1la aduana Marftima de Tampico, Tamps.
Clave 38

Ageﬁte Aduanal Manuel Barreda Rfos.
Clave A.A. 585

Solicit6 el despache de las mer-
cancfas para su embarcacién en  El Buque italiano "GAZELLA"

Con destino a Callao, Perd



Fecha de salida
Lugar de procedencia
Facturas nfinereos

Fletes

Exportador

Domicilio

RFC

RNIE

Intormediario
Bomicilio

Valor Factura(s)
Regimen aduanero
NGmero de Pedimento
Fecha de presentacién

Nimero de registro de ingresos

Vista
Autorizacibn

Certificacifn de Caja

México, D.F.
043 / 86
$ 386,100.00

Fenoquimia, S5.A.

Bosque de Ciruelos 99, Bd;qﬁes
de las Lomas, México D.F. 11700
FEN - 640724

56415 - 00 - 3

$ 32,253.00 Dlls,
Definitivo,

Documentos que identifican y --

certifican dicho pedimento.

Datos sobre la Institucién de Crédito que registro el C.V.D.

Nombre, domicilio y sucursal no, de €.V.D.



R¥C

RNIE

Intermediario
Domicilio

Valar factura (s)
Regimen aduanero
NGmero de pedimento
Fecha de presentacién

Nimero de registro de ingreses

Vista
Autorizacibn

Certificacibén de caja

FEN-640724
56415-00-3

$ 32,253.00 Dlls. -
Definitivo. '

Documentos que identifican-
y certifican dicho pédimen-

to.

Datos sobre la Institucién de Crédito que registro el C.V.D.

Nombre, domicilio y sucursal ne. de C.V.D.

Datos sobre la mercancia,

a) Bultoas

Némerc y marcas Industrias Vencedor, $.A, RV-8824 tv 707 --

Callao, Pert.
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Datos sobre 1la merénncia._

‘ay’ Bultos ) o

Nﬁmoro Yy murcas Industrias Vencedor, 5. A. RV 3324 tv 707 -
Calluo Perﬁ

Cnntidnd 195

Clase tamboros

Peso bruto 43 875, 00

b] Dcscripcién de lu mercnncia  ;‘?3£01”'

F] Fraccién Arancelaria . - .28 - 06 - & 01
d}'AjuSte do-lcs impuestos - e '
Reduccibn de cantiandeér'_ .43, 975

Valor comercial . _21'456 978 uo
Precio oficial k.b.

Tasz Advalorem Excnto .
Impuesto general de exp. y .

Otros.

a} Valor Agregado,
Debe contener las £irmas del agente aduanal declarando bajo-
protesta, autorizacién, certiFicacién y sello del recinto fis -

cal autorizado.

Todos los datos de cste documento deben coincidir con los da

tos del conocimiento de embarque.
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El conocimiento de embarque o bill of lading lo porporciona-

ri la linea naviern que en este caso seri Empresa Naviera Santa,

5.A.

Debe llenarse de acuerdo con les datos solicitados por la 1§

nea naviera. Se debe teher cuidado para evitar errores en el --

1lenado, ya que pueden crearse confusiches en clertas discrenan

cias impidiendo la salida de la mercancfa a su lugar de des;ino.

Contenido : Empresa Naviera 3anta,
ding.

Nombre del embarcador o exportador

Consignado a

Notificar

Buque para embarcar y baqdern
Puerto de destino

Puerto de salida

S.

N
.

.

A.'B/L No. 3 Bill of 1a

Fcnoquimlu;_S.A.

Bosque ﬂe Cirﬁelos 99
Bosque de las Lomas.
11700 México, D.F,
Industrias Vence&or. S.A.
Manuel del Mar y Bernedo
1018, Lima, Perd.

Mismos datos que lo an-
terior.

“Gazella® V-1 / 86
Callao, Perd

Tampico, México



Carzcterfsticas de la mercancfa.

. . e Na. de Pasa
Marcas y niimeros - paquetes Descripcién  Brute Medidass
Industrtas Yencedor, S;A. 185 Fenol U.S5.P, 43,875 91.3
AV - BR24 TV TOT ' Tambores PA 29.06.01L.01 w3
Feniol

Acido Fénico

Callao, Perd
1/195 a 1957155

Debarf scefalarse el mentec por el flete marftima de esta expor-
tacién que ez de 4,124.25 US Dils. y el lugar del pagoe del flete-

¥ cargos due es : México D.F,

Lievarf la fecha ¥y 1ps sellos del “limpie & bordo™ “recibide -
a bardoe' y “fleta pagade®, as{ cono el del Agente Aduananl en el -

Puerto de Salida y la Firma del Responsable de la Naviera,
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Posteriormente se hard 1a confirmacién de documentos & tra -
vés de un documento, cuyo contenido serd : '
Encabczndo'. 7 _
Trimite de Exportacién . S fecha'; ;l. _
Filtial Fenoquimia, S.A. S materinl :;Eéholr'
' Divisién D;};Qédpﬁ fenol-

= formcl.”

A
Dc

: Departamento Servicios aduanales
: Exportacién ventas.
Para trﬁmito de exportncién adjuntnmos la siguientc documentn -
cidn S s Sl . , .

1. Facgu;a 043/86-: Sl
2. C.V.D. 3856 Juege complota.
3. Comsignado : Industrias Vencedor, S.A.
4. Notificar Industrias Vencedor, S.A.

H
.
1

5. Flete Marftimo pagade.
6. L, de embarque = = -------
7. Embarcar ¢t Gacela Naviera Santa

8. Vapor bandera: Peruana o Asoc.:

9. Trimite Certificado de Origen ALADI

10. Material seri transportado por
Serf entregado al Agente aduanal. Trifico aduanal.
‘Mexicano en el puerto de Tampico. Flete serfi 11 -
quidado por nosotros,

11. Se requieren 7 copias certificadas del pcdimento de expor -
tacién. SRS

12. El1 conocimiento de embarque deberf ir limpio a bordo, cmiti
do a nombre de¢ Industrias Vencedor, S.A., indicundo Elcte -



13.
14.

15.
16.

17.
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pagado marcada; Netificar o Industrias Vencedor, S, A.. Ma -
nucl del Mar y Burnedu 1015, Brena Lima, Perf.

El pedimente de exportacién deberd mencionar

Agente Aduanal solicita muestreo y enviard =l laboratoric -
central muestra. ' -

Se anexa copia c/c para supnrvisidn.

Verificar que el flete.sea de USD 94 / ton brutn.

Contacto : Carlos Menendez, Naviomar, S5.A.

Pedir a la 1{nea naviera emita carta indicando.que el embar
que se efectud on nave de bandera peruana ylo nave de 1l{nca
asocliada.

Este documento se enviard al depnrtamonto ds crédito y co -

branza junto con todo lo seflalado en éste pnra que realice la -

cobranza de la Carta de Crédito on la Instituci6n de Crédito --

incluyendo el C.Vv.D. y el Pedimento de_exportaci6n. .
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Certificado de la 1inea Naviera.

Por otro lado, sc podirfé a la linea naviera que emita una ==

carta indicando que el bugque es de bandera paruann.r

de

El departamente de ventas exportacién roaliza la provisiﬁn -
gastos que puedon ser : .
Fletes marftimos.

Gastos aduanales,

‘Seguros de transporte.

Envio de documentos.
Comisiones.

Almacenaje extranjero.
Muostras y

Otros,

Aqu{ se incluirén finicamente 1 § 120,000.00 Gastos aduanales
40,000,00 Envio de documen
tos.

823,709.30 Comisiones.

Se efectuard el pago de estos gastos que se realizaron, el -

envio de documentos a través de DHL, los gastos aduanales y la-

comisién al representante del 3 ¥ sobre el volor FOB (aduana me

xicana de despache), quién hard llegar un recibo por este con -

cepto a : Fenoquimia. 5.A.
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El siguiente paso, serd enviar al clioente Industrias Vence -

dor, S.A., los documentos rcqueridos,pqr ellos.:

A su vez, se enviard otro documeuto al dapar:amento de Tesu-
rerfa de Industrias Resistel, S. A.. quién Fenoquimin, 5.A. &5 -
subsidiaria. '

Paraz garantizar el pngo deI conocimiantn de embarque por el-
flete maritimo el supervisor de ven:-s exportachn. enviarf una

carta dirigida a la 1fnea. naviern con lo siguiente :

Por medio de la presente, Funoquimia, S.A, garantiza el pago
del B/L # 3 del Buque mercante Gaceia de Tampico, a Callao, Pe-~
ri, por § 4'124.55 U.S. Dl1s. 1los cuales, les serdn pagados en-
un plazo no mayor de 5 dfas hfbiles, a partir de la fecha de re

cepcifn del documento.



~.152
Para afaétos del seguro se haréd liugar a 1nd@strins5vcncgdor

S.A. via telex, los siguientes datos.

Para efectos del seguro se indican lbs_éiguientésiaétnllps -

del embarque :

Producto Fenol U.S.P. P.A. 29.06,01.01 ' Fenol; Acido fénico

Peso neto H 39,975_tfm.“'
Poso bruto : 43,875 tum. . . .
Condiciones : 50 dfas fecha de embarque sin in-

tcreses.];:~f
Carta de crédito K . .7 _
Precio FOB Tampico-Méx, : 32,253.00 '

Flete marftimo . - 4,;24.25;'“

C+F Callao, Perd i 36,377,258

El vapor Gacela salié " de Tamplco con B/L No.3
Destino : 'Callno..Perﬁ .

Afia de construccién de

la nave t 1970,
Esto, tiene como fin tener al tanto al cliente para que este-
con la Ci{a. Aseguradora Contratada que cubriri el seguro en Pe-

tfi en caso de siniestros tenga conocimiento de la situacién.

En este coso algunos documentos no fueron solicitades por el
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cliente cnmo es el casc g0 certificndo de calidad “de’ peso o --]_

fua necesnriu elt

cnntldad llstn de empnquu y hé

rnmitar visn-
—-y factura consular‘

. ya que la da Fenol hechn u Fennquimza, S'a.‘lleva algﬁn tlumvo--
‘ renliz&nﬂuse ‘par lo que sn menclonn nrriha no fue” necesnrlo en--
;viar certificado de calidud. ya quu Fanoqulmin..s A, mantiene -
“1a cnlidnd 6ptimn de sus prdductos, ni certiflcudu ‘de peso, yu;‘
.que nlrscr envasado en tambores de determinado peso nunca se¢ --

han tenido problemas de osta fndolo,

A continuacidén se anexan los principales documentos antes --

descritos
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Factura No . =
I. Padida No. : :
FENOGQUIMIA, 8.A. DE C.V. ° : .

ID!OUI CE CIRUELDS B9 11700 MEXICD, D F

TELE: IM-O1 1 CONM S9g-2340 Marces:
TELEX,;O82-T1-24F OV 714208
de de 19 Numeracion
. Peso neto:
VENDIDO A: Pesa bruto.

A-—n-u-c-h‘mal-luum e lon unm—u PR PR At

i
L * Ll -uuomnlnuuuano
Conocimisnto de Embarque Mo, F i6n de Expartacidn No.:
Facha de Embarque NABALALC:
Puerta de Embarque, Pélize de Seguro
Puerto de Destino

Consignada a:

FLANTA: CORILEACAQUA, I00 DE VENACALZ  MEXICD TEL 472480 47040
“, RED FED DE CaUS FEN-BEDTOR-A4S DO1 MEG. CAM WAL TRANEF, 1T} CAD EMP, THITRB-AFIE. S§41500) /
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CONCLUSIONES

A través de cste estudio hemos descrito los aspectos bisicos

para efectuar una Exportacién.

Debemos aclarar que dichos aspectos han sido tratados en for
ma general y por lo mismo, sen susceptibles a cambios, de acuepr
do al entorno econémico, politico y social de los pafses invo -
lucrados, as{ como las caracterfsticas del producto a expor - -
tar, los recursos del productor y las necesidades del consumi -

dor o comprador.

En la actualidad, el Comercio Exterior Mexicano ostd suje -
to a diferentes factores de tipo econémico y polftico, los cua-
les pueden beneficiar y apoyar al exportador, © en su case, = -

limitar su actividad,

Asimismo, éste cuenta con grandes posibilidades de desarro -
llo ¥ cxpansiﬁn. por lo que resulta necesario contar con gente-

capacitada en este aspecto.

El Licenciade en Administracién, posee los conpcimientos - -

béisicos para contribuir al desarrolle del comercio exterior - -
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-y a su vez, es nocesario profundizar sus conocimientos, asf{ co-’

mo nctualizaflbs;parq_él'méjdr deésempefio do osta tarea.-

_Quedaﬁéubiértp‘pl objetivoe de nuestro estudio, de presentar- " -

una visl@ﬂ écnernl'dc_los‘asﬁectns necesarios para realizar un-
.proceso do exportﬁciﬁn, ya quoe puede considerarse como und_hq?-;

rramienta para todo exportador.



"“BIBLIOGRAFTIA

* Royes Ponce Agﬁitih-)'

- Administracién de empresas .
1y I Parte

Ediioria; Limusa

México 1984

"Sdnchézlcuzmﬁn Francisco
Introduccién al Estudio de la Administracibn
Editorial Limusa ‘
1976

* Fernfindez Arena José
El Proceso Administrativo
Editorial Hevrero Hermanos

México 1977

* Terry George
Principios de Administracién
CECSA
México 1982



iv .

* Banca Conffa, S.N.C.
Manual del exportador
Mayo 19B0
México D.F.

*IMCE o
Gufn det exp&rtador meklcﬁﬁp‘
Tomo I, II f'III ‘ ’
Septiembre 19840

* Segalion Herbert Hnﬁe:br _ _ .
Manual Préctico do.Cpﬁchiﬁ Exteiiqr-_ .
Dofiscal EBditares - AN
Primera ediciébn
México D.F,

* Presidencia de 1a Repéblica-. (Coordinacién Geﬁeral de Estudjios -
Administrativos) '
Secrotarfia de Comercio t[MCE)
Manual de trimites administrativos de exportacién e importacién.
Segunda edicién

Agosto 1982



- Meg;udo Saivador
Cnmercioplﬁtcrnéciannl
Tomo Iy 1l -
Editorial Limunn
México 1986

‘-Granoll Francisca

La exportnciﬁn ¥ los mercndos internacionalcs
Edltoriul Hlspanoeuropoa '
México 138%

* Tésis Davila Cérdova R. David.
'El_cémerq;orﬁxterior de ﬂéxico, Situacién actual y perspectiva
1980 ' .

-



	Portada 
	Índice General 
	Introducción 
	Capítulo I. Conceptos Básicos para el Exportador  
	Capítulo II. Organización y Procedimiento para la Exportación de un Producto 
	Capítulo III. Instituciones y Organismos Relacionados con el Comercio Exterior
	Capítulo IV. Diferentes Apoyos para el Exportador Mexicano 
	Capítulo V. Caso Práctico de Exportación de un Producto Químico (México-Perú)
	Conclusiones 
	Bibliografía 



