
Universidad Nacional 
Autónoma de México 

ESCUELA NACIONAL DE ESTUDIOS PROFESIONALES 
ARAGON 

EL SEGURO DE CREDITO COMO APOYO 
A LA EXPORTACION. 

TESIS 
Que para obtener el Titulo de 

LICENCIADO EN ECONOMIA 
presenta 

FELICIANO CASTRO CASTAÑEDA 

»do, D. F. 	 1 9 8 2 



 

UNAM – Dirección General de Bibliotecas 

Tesis Digitales 

Restricciones de uso 
  

DERECHOS RESERVADOS © 

PROHIBIDA SU REPRODUCCIÓN TOTAL O PARCIAL 
  

Todo el material contenido en esta tesis esta protegido por la Ley Federal 
del Derecho de Autor (LFDA) de los Estados Unidos Mexicanos (México). 

El uso de imágenes, fragmentos de videos, y demás material que sea 
objeto de protección de los derechos de autor, será exclusivamente para 
fines educativos e informativos y deberá citar la fuente donde la obtuvo 
mencionando el autor o autores. Cualquier uso distinto como el lucro, 
reproducción, edición o modificación, será perseguido y sancionado por el 
respectivo titular de los Derechos de Autor. 

 

  

 



INDICE 

PAG. 

INTRODUCCION 
	

8 

'I MARCO DE REFERENCIA. 

I. 1 Antecedentes del Seguro de Crédito de 
Exportación en el mundo 
	

11 

I. 2 En México ... 	 12 

I. 3 En Brasil y Argentina ... 	 13 

IT RIESGOS DE LAS OPERACIONES DE COMPRA-VENTA 
REALIZADAS A CREDITO PARA EXPORTACION. 

II. 1 El Crédito como base de las operaciones 
comerciales ... 	 16 

El Crédito a la Exportación y el Servicio 
de Garantía del Crédito a la Exportación (SGCE) 

Las manufacturas -definición- ... 

Riesgos de los Créditos por operaciones de 
compra-venta de exportación ... 

Riesgos cubiertos actualmente en México ... 

Riesgos cubiertos actualmente en Brasil y 
Argentina ... 

••• 

	 18 

23 

23 

26 

27 

III ESTRUCTURA ACTUAL DEL SEGURO DE CREDITO DE EXPORTACION 
EN MEXICO, BRASIL Y ARGENTINA. 

En México ... 

Las Pólizas actuales del Seguro de Crédito de 
Exportación en México ... 

Estudio de la Póliza Global de Exportación ••• 

Estudio de la Póliza Específica de Exportación ••• 

Tipos de Póliza - Análisis Global Complementario ... 

Las Reglas de Operación de FOMEX y el Programa de 
Garantías a la Exportación ... 

Comparación y diferencias entre la Póliza Global y 
Específica de Exportación 4114* 

Comparación y diferencias entre el Seguro de Crédi-
to de Exportación Oficial y respaldado por el gobier 
no (FOMEX - Riesgos no comerciales ) y el respaldado 
por empresas privadas ( COMESEC - Riesgos comercia - 

29 

30 

31 

57 

61 

64 

69 

les ) 40. 

III. 8 Estructura del Seguro de Crédito de Exportación en -
Brasil y Argentina ... 

70 

72 



PAG. 

IV VENTAJAS Y LIMITACIONES DEL SEGURO DE CREDITO DE 
EXPORTACION (APOYO A LA EXPORTACION). 

IV. 1 La operación de compra-venta mercantil ... 	78 

IV. 2 El Seguro de Crédito como Garantía ... 	83 

IV. 3 El Seguro de Crédito como prevención de riesgos ... 	86 

IV. 4 Criterios de evaluación de riesgos, FOMEX-COMESEC 	87 

IV. 5 El Seguro de Crédito como un medio para la obtención 
de financiamiento ... 	 93 

IV. 6 El Seguro de Crédito como política de ventas y mer -- 
cado ... 	 95 

IV. 7 El Seguro de Crédito y los financiamientos bancarios, 
fideicomisos, etc. ... 	 96 

IV. 8 El Seguro de Crédito y sus ventajas económicas 	99 

V 	EL SEGURO DE CREDITO COMO APOYO A LA EXPORTACION EN MEXICO (A), 
BRASIL (B) Y ARGENTINA (C). ANÁLISIS ESTADISTICO. 

A. 	El Seguro de Crédito como apoyo a la Exportación en - 
México ... 	 101 

A. 1 México - exportación total de bienes y exportación to- 
tal de manufacturas 1970-1979 ... 	103 

A. 2 Total exportación de manufacturas, el Seguro de Crédi-
to de Exportación (COMESEC) y Garantías otorgadas ---- 
(FOMEX) 1970-1979 ... 	 104 

A. 3 Participación del Seguro de Crédito de Exportación en 
la Exportación total de Manufacturas ... 	 105 

B. 	El Seguro de Crédito como apoyo a la Exportación en -- 
Brasil ... 	 106 

B. 1 Brasil - exportación total de bienes y exportación to- 
tal de manufacturas 1970-1979 ... 	108 

B. 2 Total de exportación de manufacturas y suma total del 
Seguro de Crédito de Exportación y su relación entre - 
ambos 1970-1979 ... 	 109 

C. 	El Seguro de Crédito como apoyo a la Exportación en -- 
Argentina ... 	 110 

C. 1 Argentina - Exportación total de bienes y exportación 
total de manufacturas y su relacióri 1970-1979 	112 

CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES 

Conclusiones ... 	 113 

Recomendaciones ... 	 115 

ANEXOS. 
BIBLIOGRAFIA. 



INTRODUCCION 

En la actualidad se reconoce 	urgente necesidad de una diver-

sificación y expansión del comercio de exportación de manufactu-

ras y semimanufacturas de los paises en desarrollo, como medio de 

acelerar su desarrollo económico y de elevar su nivel de vida". 

De ahí que casi todos los países se hayan dado a la tarea de exa-

minar su política de expansión y diversificación de las exporta - 

ciones vía incentivos, estímulos, subsidios, etc. El Seguro de -

Crédito de Exportación ea un elemento importante como apoyo a las 

políticas de exportación. 

En 1960 la producción de manufacturas de los países en desarrollo 

fue inferior al 7% de la producci6n mundial y ese porcentaje no -

ha aumentado perceptiblemente desde entonces. Asimismo, la parte 

de las exportaciones mundiales de manufacturas correspondientes -

a los países en desarrollo han sido insignificantes. Para que las 

industrias nacientes de los países en desarrollo orientadas hacia 

la exportación progresen, es necesario que los productores y los 

exportadores desarrollen una intensa actividad a fin de abrir nue-

vos mercados y adquirir nuevos clientes. 

Los riesgos que entrañan las ventas en el extranjero con pagoa di-

feridos se dividen en dos categorías : riesgos comerciales y ries-

gos no comerciales; los primeros se presentan fundamentalmente co-

mo insolvencia y mora prolongada y los segundos son político y/o -

extraordinarios. 

El Seguro de Crédito de Exportación oficial y respaldado por el -

gobierno es muy utilizado en muchos paises desarrollados de econo 

mía de mercado como medio para la expansión de sus exportaciones. 

Esos sistemas de seguros fueron despertando cada vez más el inte-

res de los paises en desarrollo, por considerarse que contribui -

rían a sus propios esfuerzos de exportación. Algunos de estos -

países han introducido con buenos resultados, servicios de Seguro 

de Crédito de Exportación, con miras a ampliar y diversificar sus 

exportaciones, mejorar sus ingresos en divisas y superar el obstó 

culo que constituye el limitado tamaño de sus mercados internos -

para la expansión de su base industrial. 
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Sólo las instituciones de Seguro de Crédito a la Exportación ofi-

cial y respaldado por el gobierno pueden ofrecer una protección -

total contra los riesgos comerciales y no comerciales. El Estado 

con los recursos financieros de que dispone, puede dar a las tran 

sacciones de seguros la estabilidad necesaria y en particular, ha 

cer frente a la acumulación masiva de liquidaciones de riesgos no 

comerciales. 

Las empresas privadas de Seguro de Crédito a la Exportación sólo 

ofrecen una cobertura limitada contra los riesgos del comercio ex 

terior cobertura qUe no se extiende a los riesgos no comerciales. 

Los aseguradores privados no pueden asumir esos riesgos porque la 

constitución de reservas suficientes para hacer frente a los posi 

bles siniestros requeriría movilizar fondos que no guardan propor 

ción con los recursos financieros del mercado de seguros privado. 

En México, uno de los elementos con que cuenta el país para la -

promoción y fomento de las exportaciones es precisamente, el Segu 

ro de Crédito a la Exportación; es decir, el sistema de cobertu -

ras que protegen al exportador contra la posible falta de recupe-

ración de sus créditos. 

Al sistema de protección lo integran dos instituciones: el Banco 

de México, S. A., -como fiduciario del Fondo para el Fomento de --

las Exportaciones de Productos Manufacturados (FOMEX) y la Compa-

ñía Mexicana de Seguros de Crédito, S. A. (COMESEC); quienes pres 

tan, respectivamente los servicios de protección contra riesgos -

políticos y extraordinarios y contra riegos comerciales u ordina-

rios. 

Con la finalidad de hacer un estudio más completo sobre el tema -

en cuestión fue necesario comparar el caso de México con otros --

países que manejen el sistema de Seguro de Crédito a la Exporta - 

ción; estos paises son : Brasil y Argentina. El criterio para se 

leccionar los países mencionados se debió más que nada a que son 

los más grandes y representativos de América Latina. 

El trabajo está dividido en seis capítulos, pretendiendo llevar 

un orden lógico. 

En el primero y como marco de referencia, se mencionan los ante - 
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cedentes del Seguro de Crédito en general, y en particular el Se-

guro de Crédito de Exportación en México, Brasil y Argentina. 

En el segundo, se analizan de manera general, los riesgos a que -

están expuestas las empresas que venden a crédito en exportación, 

y en particular los que actualmente se cubren en México, Brasil -

y Argentina, profundizando en el análisis del crédito a la expor-

tación como base del seguro, así como el concepto y definición de 

las manufacturas. 

El tercer capítulo tiene por objeto un análisis profundo de la es 

tructura actual del Seguro de Crédito de Exportación en México --

(FOMEX-COMESEC), en base al estudio de las diferentes pólizas y 

documentos en materia de exportación. 

El cuarto capítulo, pretende determinar los argumentos de apoyo a 

la exportación que puedan surgir del análisis de las ventajas y -

limitaciones del Seguro de Crédito de Exportación en México. 

El quinto, tiene por objeto determinar el grado de apoyo que pue-

de brindar el Seguro de Cédito de Exportación a las exportaciones 

en general y a la de productos manufacturados en particular, me - 

diante el análisis estadístico del mismo en los países en estudio 

y que cuentan con el sistema de seguros de crédito : México, Bra-

sil y Argentina. 

Y finalmente, se mencionan en forma precisa, las conclusiones re-

sultantes del estudio y a partir de ello se hacen las considera - 

ciones y recomendaciones pertinentes surgidas al término del pre-

sente trabajo. 



CAPITULO I MARCO DE REFERENCIA 

I. 1 ANTECEDENTES DEL SEGURO DE CREDITO DE EXP(rTACION EN EL MUNDO* 

El origen del seguro de crédito lo encontramos en París, Francia 

a mediados del siglo pasado, para proteger créditos domésticos y -

después de la Primera Guerra Mundial se extendió al comercio exte-

rior. 

En el año de 1849, la Banca Maliet y Cía. fundó L'Unión du Commerce 

en París, con objeto de cubrir los riesgos crediticios derivados -

de transacciones mercantiles a plazo. Más tarde, se fundaron otras 

Compañías similares en Francia, como la Credit Commercial y Le ---

Ducroire, establecidas en 1855 y 1859, respectivamente. Posterior 

mente, se crearon diversas empresas con fines semejantes, mismas -

que fueron objeto de considerables pérdidas, dado que en aquel en-

tonces los objetivos, características y alcancgs de este seguro no 

estaban claramente delineados. 

Las primeras instituciones especializadas que operaron con éxito -

fueron The Federal Insurance Co. Ltd., de Suiza y la American Credit 

Indemnity Company, de los Estados Unidos, fundadas respectivamente 

los años de 1881 y 1893. 

Al concluir la Primera Guerra Mundial, el comercio exterior se vió 

seriamente afectado por las fuertes convulsiones que sufrieron los 

mercados internaciones a consecuencia de la conflagración, razón -

por la cual en 1918 se creó en Inglaterra la Trade Indemnity Co. -

Ltd., que habilitó el Seguro de Crédito a las exportaciones y sen-

tó los principios básicos sobre los que funciona actualmente este 

seguro. 

A partir de entonces, se hizo común en todos los países avanzados, 

y algunos en proceso de desarrollo, la práctica del Seguro de Cré-

dito tanto doméstico como de exportación. En América Latina, ade-

más de México, lo tienen Argentina, Brasil, Colombia, Perú, Vene - 

zuela y Uruguay. 

Realmente fue hasta después de la Segunda Guerra Mundial cuando el 

*Compañía Mexicana de Seguros de Crédito, S. A. (COMESEC) 
Estudio de Factibilidad del Seguro de Crédito Interno, 
México, 1974. 
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Seguro de Crédito experimentó un acelerado desarrollo. La fuerte 

demanda y el incremento en la producción consecuencia de los -

avances tecnológicos, participaron activamente en el fuerte de-

sarrollo del comercio internacional. Por otro lado, la necesi -

dad de facilidades y la penetración de la competencia entre pro-

veedores provocaron la creación de nuevas y mejoras prácticas --

de financiamiento e hicieron que las modalidades de pago se con-

viertieran en un factor decisivo de competencia junto a los tra-

dicionales elementos de precio y calidad. 

Entre las instituciones aseguradoras de crédito más importantes 

figuran : American Credit Indemnity of New York Co. Ltd., de --

los Estados Unidos (1893); Trade Indemnity Co. Ltd., de Inglate-

rra (1918); The Federal Insurance Co. Ltd., de Suiza (1881); ---

Societá Italiana Cauzioní, de Italia (1927); Compañía Española -

de Seguros de Crédito y Caución, S. A., de España (1927); la So-

cieté Francaise D'Assurances pour Favoricer Le Credít, de Fran - 

cia (1927), considerada ésta como la más destacada y Compagnie - 

Belge D'Assurance Credit, S. A., de Bélgica (1929). La mayoría 

de las Compañías citadas operan simultáneamente el Seguro de ---

Crédito Interno y el de Exportación. 

1.2 ANTECEDENTES EN MEXICO * 

En México los primeros antecedentes del seguro son del 10 de oc-

tubre de 1946, fecha en que se constituyó La Aseguradora de Cré-

dito, S. A., con autorización para practicar operaciones de segu 

ro, coaseguro, reaseguro y contraseguro, en el ramo de crédito; 

en cualquiera de sus diversas especies, tanto en México como en 

el extranjero. Sin embargo, esta institución se limitó a operar 

exclusivamente el Seguro de Crédito Interno, consecuencia princi 

palmente del pequeño número de operaciones en esta actividad. -

Fue en el año de 1972, cuando dicha Compañía fue vendida, cambian 

do su razón social por la de General de Seguros, S. A., quedando 

autorizada para trabajar en otros ramos. En el año de 1967 el -

Fondo para el Fomento de las Exportaciones de Productos Manufac- 

*IVIDEM 
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turados (FOMEX) diseñó un programa de garantías políticas con el fin 

de proteger al exportador mexicano contra la falta de pago de crédi 

tos, en caso de que una disposición gubernamental lo afectase. Pos-

teriormente, en el año de 1970, en la Trigésima Sexta Convención Na-

cional Bancaria y de Seguros, el entonces Secretario de Hacienda y -

Crédito Público, Lic. Antonio Ortiz Mena, anunció la creación de una 

compañía para operar única y exclusivamente el Seguro de Crédito de 

Exportación contra riesgos comerciales, la cual quedó establecida --

el 14 de mayo del mismo año; bajo el nombre de Compañía Mexicana de 

Seguros de Crédito, S. A., con un capital social pagado de 10 millo-

nes de pesos, aportado por 40 compañías de seguros mexicanas. 

Los propósitos de la creación del Seguro de Crédito de Exportación -

eran entre otros los siguientes : 

Complementar y perfeccionar los programas de financiamiento de ex 

portaciones de productos manufacturados, los cuales representa --

bar para México un porcentaje significativo del total exportado. 

- Proporcionar al empresario una posición competitiva adecuada, per 

mitiéndole ofrecer mejores condiciones de pago en los créditos de 

que por conceptos de exportaciones concediera. 

- Permitir a las empresas la expansión de sus mercados sin que esto 

fuera, en primera instancia, en detrimento de su situación finan-

ciera. 

1.3 ANTECEDENTES EN BRASIL Y ARGENTINA * 

BRASIL. Régimen de Seguro de Créditos a las Exportaciones. 

Los antecedentes del Seguro de Crédito en Exportación en Brasil da -

tan del 13 de marzo de 1962, donde por Decreto fue creado, y fue ra-

tificado después por Ley y Decreto en el año de 1965. Asimismo, -

en noviembre de 1966, el Gobierno Federal brasileño consideró de su-

ma importancia hacer obligatorio el Seguro de Crédito a la Exporta - 

ción para las operaciones financiadas por instituciones financieras 

públicas, iniciando operaciones el 25 de abril de 1968. 

*Instituto de Reaseguros Do Brasil. "El Seguro de Crédito de Exporta 
ción". Brasil Noviembre de 1980 
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El 26 de octubre de 1979, se reorganiza el sistema vigente y, en 

tre otras disposiciones, determina que sólo podrá operar en la -

rama una empresa especializada a constituirse (aun no entra en -

aplicación). 

Entre los principales objetivos trazados al implantarse el Segu-

ro de Crédito de Exportación en Brasil, se encuentran los siguien 

tes : 

- Garantizar a los exportadores una indemnización por las pérdi-

das liquidas definitivas derivadas de la falta de pagos de los 

créditos concedidos al exterior. 

Cubrir los riesgos políticos, extraordinarios y comerciales de 

los créditos que otorguen los exportadores de bienes y servi - 

cios originados en el país. 

Para el logro de tales propósitos se requirió la participación -

de varias instituciones : Compañías de Seguros, autorizadas a -

operar en el ramo por la Superintendencia de Seguros Privados y 

el Instituto de Reaseguros de Brasil (IRB). 

Respecto a la cobertura de los diversos tipos de riesgos tenemos 

que en : 

Riesgos Políticos y Extraordinarios. El Gobierno Federal, por in 

termedio del Instituto de Reaseguros de Brasil (IRB), es quien -

asume los riesgos con recursos provenientes de : capital aporta-

do por el Instituto, las primas obtenidas por el servicio del se 

guro y por aportes del Gobierno Federal al IRB. 

Riesgos Comerciales. En este caso quienes asumen los riesgos -

son : las compañías de•seguros autorizadas; el Gobierno Federal, 

representado por el Instituto de Reaseguros de Brasil (IRB), --

cuando las compañías no asumen total o parcialmente los riesgos; 

y compañías de seguros y el IRB que constituyen un "Consorcio de 

Reaseguros del Crédito de Exportación". 

Los recursos para tal efecto provienen básicamente de dos fuen -

tes: las primas de las pólizas y las reservas de cada institu 

clon participante. 
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ARGENTINA: Régimen del Seguro de Crédito a las Exportaciones. * 

El Seguro de Crédito de Exportación en Argentina se remonta hasta 

el año de 1967, cuando por Ley y Decreto fue creado y ratificado 

posteriormente con la Compañía Argentina del Seguro de Crédito de 

Exportación, conformando su cuerpo legal vigente el 24 de abril -

de 1973; para 1979 inicia operaciones, la Compañía Aseguradora de 

Créditos y Garantías, S.A. 

Los propósitos de la creación del Seguro de Crédito de Exporta—

ción en Argentina eran entre otros los siguientes: proporcionar 

seguros a los exportadores ante los riesgos de carácter político 

y extraordinarios ( ver capítulo III. 8 ) en donde el Estado por 

intermedio del Ministerio de Economía, Hacienda y Finanzas asume 

los riesgos con recursos provenientes de los Fondos del Tesoro -

Nacional; y por otro lado operar en seguros y reaseguros de cré-

dito a la exportación, es decir, cubrir los riesgos comerciales 

u ordinarios ( ver capítulo III. 8 ). En este caso los riesgos 

los asumen : la Compañía Argentina de Seguros de Crédito de Ex-

portación, S.A., la Aseguradora de Créditos y Garantías, S.A., 

y Compañías argentinas y extranjeras que asumen reaseguros. 

Los recursos provenientes para tal efecto provienen de 

- Capital de las Compañías argentinas de Seguros de Crédito a la 

Exportación. 

- Las primas resultantes de la operación misma del Seguro de Cré 

dito. 

* Compañía Argentina de Seguros de Crédito a la Exportación y 

Compañía Aseguradora de Créditos y Garantía¿, S.A. " El Segu-

ro de Crédito de Exportación ". Argentina, 1980. 
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CAPITULO II. RIESGOS DE LAS OPERACIONES DE COMPRA-VENTA REALIZA-
DAS A CREDITO PARA EXPORTACION 

II. 1 EL CREDITO COMO BASE DE LAS OPERACIONES COMERCIALES. * 

Por crédito debe entenderse la relación que existe entre una per 

sona que requiere hacer llegar un bien o un servicio y otra que 

tiene que satisfacer una necesidad y que en ese momento no cuen-

ta con en numerario suficiente para adquirir este producto o ser 

vicio, razón por la cual se ve en la necesidad de recurrir a un 

sustituto para su logro. 

El crédito mercantil, esto es, la entrega de mercancías a cambio 

de una promesa, es probablemente tan antiguo como los mismos ne-

gocios. Todos los datos que pudieran recopilarse sobre operacio 

nes mercantiles realizadas en las civilizaciones más antiguas, -

de seguro contendrían referencias basadas en promesas. La falta 

de una moneda estándar en épocas remotas no era obstáculo para -

la concesión de crédito y pueda que haya sido hasta un estimulo, 

ya que la palabra del comerciante honrado tenía a menudo más va-

lor que la moneda misma, más o menos diferente, de que se dispo-

nía para el pago. 

Cuando cristalizó cierto grado de civilización económica en el -

occidente de Europa, y determinarse la edad media, resurgió el -

crédito mercantil. Los grandes comerciantes del Renacimiento te 

nían constituidas riquezas, tanto en forma de efectos a cobrar -

como en oro e inventario y las letras de cambio que ostentaban -

sus nombres, eran el dinero internacional del comercio. Funcio-

naba un extenso comercio entre diferentes paises, a base de cré-

dito y dentro de cada país verdaderas cadenas de créditos enlaza 

ban a los detallistas de todas clases con los mayoristas que con 

taban con un buen capital. 

En ocasiones, la aplicación de una política de crédito segura y 

limitadamente generosa hacia un comprador, puede hacer que el ne 

* COMISA, Vol. XVI, Nilm. 7, Marzo 1980 



gocio de aquel adquiera una estructura proporcionada y sólida. 

En materia de crédito, cuanto más organizado está, mayores son --

los servicios que presta. Dentro de esta organización, la espe - 

cialidad bancaria presta servicios importantísimos. Mediante la 

corriente combinada del crédito bancario y mercantil, los efectos 

benéficos del primero sobre el sistema mercantil pueden hacerse -

sentir en casos en que el crédito bancario no fuera posible conce 

derlo directamente. 

El crédito hay que estudiarlo en función de dos elementos básicos 

que intervienen en él : 

a) El solicitante. 

b) El otorgante. 

SOLICITANTE.-  Dependiendo del nivel económico en que se encuentre 

la persona (física o moral), está en posibilidat de recurrir a la 

institución correspondiente para manifestar su deseo de ser suje-

to de crédito, donde a partir de ese momento es sometido al estu-

dio respectivo para dictar una decisión. 

OTORGANTE.-  Es la institución a que recurre la persona física o -

moral para solicitar facilidades crediticias. El otorgante tiene 

a su cargo las investigaciones de las referencias proporcionadas 

por el solicitante y la elaboración de un estudio para ver si está 

o no en la posición de acceder a la petición formulada por nquel. 

Es evidente que el crédito comercial o sea el proveniente de las -

operaciones de compra-venta se ha generalizado, tanto en las ven-

tas de exportación, como en las realizadas a nivel doméstico. 

En el primer caso esto ha sucedido principalmente por la aguda --

competéncia internacional provocada por el desarrollo de tecnolo-

gías en diversos países, lo cual provoca que concurran a un mismo 

mercado varios oferentes del mismo producto y séa el comprador, -

quien al tener varías alternativas de donde escoger, imponga con-

diciones de pago, aparte de exigir calidad y precio en el produc-

to. 

A nivel doméstico se puede considerar que el crédito comercial se 
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debe principalmente a que el mercado de capitales está todavía po 

co desarrollado y las empresas industriales se han convertido, --

para poder vender sus productos, en financiadoras de ventas, fun-

ción que deberá corresponder a las instituciones financieras en el 

futuro. 

De lo anterior, podemos deducir que el crédito se ha generalizado 

en las actividades comerciales, tanto nacional como internacional 

mente, con el fin de ganar o mantener una posición en el mercado, 

no obstante no hay que perder d2 vista que todo crédito lleva con 

sigo el peligro de no cobrarlo. 

Se dice que el crédito es una causa fundamental para el desarro -

110 económico, debido a que fomenta y coadyuva al progreso de de-

terminados países económicamente débiles, hasta cierto punto, en 

el sentido de que pueden lograr una posición más favorable para - 

adquirír ciertos productos o servicios, que en condiciones norma-

les no sería factibles obtenerlos. 

11.2 EL CREDITO A LA EXPORTACION Y EL SERVICIO DE GARANTIA DEL 

CREDITO A LA EXPORTACION (SGCE) * 

Las necesidades de financiamiento del mundo en desarrollo son Muy 

grandes y reflejan tanto la magnitud de la labor que hay que rea-

lizar como el esfuerzo que se requiere por parte de los países en 

desarrollo para elevar el nivel de vida de gran parte de su pobla 

ción. Los recursos financieros que se precisan podrían proceder 

de diversas fuentes, razón por la cual, es menester examinar las 

ventajas y la viabilidad del establecimiento de un servicio de ga 

rantía del crédito a la exportación (SGCE) que ayude a los países 

en desarrollo a aumentar el volumen de su comercio de exportación. 

Es indudable que muchos países en desarrollo están obteniendo --

grandes beneficios como consecuencia de su acceso a los mercados 

internacionales de capital, pero no puede tenerse la seguridad de 

*Informe preparado, a petición de la UNCTAD por el Sr. A.W.R. ---
Crocker, alto funcionario ejecutivo del Departamento de Financia 
ción de las exportaciones del Midland Bank LTD. En la junta de 
Comercio y Desarrollo. Ginebra 3, de julio de 1980. 
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que cualquier país pueda obtener en cualquier momento fondos de 

esa fuente en la cantidad que requiera o para los fines a que se 

proponga destinarlos. 

Puede considerarse que las dos principales fuentes de asistencia 

son la ayuda oficial y los préstamos o las inversiones de carác-

ter privado, y probablemente sea acertado pensar que serán los -

países en desarrollo más pobres, o los que más necesitados estén 

de ayuda, los que tropiecen con más dificultades para obtener --

fondos de fuentes privadas, de aquí que el crédito a la exporta-

ción sea ya una práctica corriente de casi todos los países lla-

mense desarrollados o subdesarrollados. 

Por lo anterior, es conveniente examinar con un criterio cons --

tructivo algunas de las ventajas concretas que reportaría a un - 

pais el financiamiento de su programa de "Créditos a la Exporta-

ción", mediante un servicio especial como el propuesto Servicio 

de Garantía del Crédito a la Exportación. Las ventajas serían -

las siguientes : 

- Para calcular los límites máximos "normales" de riesgo, no se 

tiene en cuenta el financiamiento de su programa de exportacio 

nes. 

- A pesar de la capacidad de los países en desarrollo para obte-

ner préstamos de aplicación general en los mercados internacio 

nales de capital, se ha mantenido que el SGCE puede constituir 

un mecanismo útil para facilitar a los países en desarrollo di 

visas que les permitan financiar sus exportaciones. 

- El SGCE podría utilizarse más allá de los límites que, para la 

concesión de créditos, pueden imponer los bancos a los países 

en desarrollo, cuando se trata de préstamos de aplicación ge - 

neral. 

- En el caso de un efecto de exportación garantizado, los bancos 

hacen una nueva evaluación más favorable de la solvencia del -

prestatario, puesto que ya existe una capacidad demostrable de 

obtener divisas, así como una garantía. 
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Teniendo en cuenta esos factores, se espera que la utilización de 

un servicio establecido para facilitar la refinanciación de los -

créditos a la exportación de los paises en desarrollo aumente los 

fondos disponibles para esos paises. Pues por su misma naturale-

za, lo probable es que un país en desarrollo tenga unas reservas 

reducidas de divisas, quizá una balanza de pagos en situación des 

favorable y, si se da la circunstancia de que está realizando im-

portaciones de gran escala para llevar a cabo un programa de in - 

dustríalización, una deuda ya considerable. En tales circunstan-

cias, cada entidad de crédito y por lo tanto, cumulativamente, el 

mundo en su conjunto, establecerán un limite máximo de crédito re 

basado el cual cualquier pais tropezará con dificultades para ob-

tener recursos financieros adicionales. A los países en desarro-

llo les convendría pues, seguramente, que para calcular los lími-

tes máximos "normales" de riesgo, no se tuviera en cuenta la fi - 

nanciación de su programa de exportaciones. 

En algunos tipos de créditos, como los de verdadera "financiación 

de proyectos", cabe contar para su reembolso con el rendimiento -

de los proyectos a que se destinan, en cuyo caso sólo se concede-

rá el crédito cuando se hayan efectuado, con resultados favorables, 

los correspondientes estudios de viabilidad. Siempre que el país 

cuyo proyecto se apoye sea políticamente estable y responda a los 

criterios normales de un país desarrollado; es poco probable que 

se pierda demasiado tiempo en examinar la cuestión de su capaci -

dad de amortización del crédito, pero en cambio, es inevitable que 

se adopte una postura más prudente cuando se trate de una país -

desarrollado, en cuyo caso es posible que el prestamista tenga --

que tener muy en cuenta la posibilidad de que en cualquier momen-

to la escasez de divisas haga que se prohiba la transferencia de 

fondos. Al considerar esa' posibilidad, el prestamista tendrá, --

con toda seguridad, presente la relación existente entre la deuda 

exterior, por un lado, y el producto nacional bruto, la situación 

de la balanza de pagos y las cifras de importación y de exporta - 

ción, por otro. Si se utilizara una parte demasiado grande de los 



21 

préstamos exteriores para conceder a su vez crédito a terceros --

países a fin de ayudarles a diferir el pago de las exportaciones, 

se correría siempre el riesgo de que la cifra "total" publicada -

de la duda del país hiciera más difícil obtener los fondos inter-

nacionales que tanto se necesitan para proseguir el desarrollo in 

terno. 

Análogamente, un país que trate de obtener ayuda a corto plazo en 

los mercados internacionales de capital, para resolver dificulta-

des pasajeras de balanza de pagos, es más probable que reciba un 

trato favorable, si el nivel de su deuda internacional pendiente 

es razonable en relación con sus dimensiones y sus realizaciones, 

y es dudoso que un país que trate de obtener ayuda de ese tipo --

con cierta frecuencia, pueda justificar el empleo de sus présta-

mos comerciales exteriores para la concesión de.créditos a la ex-

portación a mediano y a largo plazo a terceros países. 

En toda comparación entre las ventajas que presenta el recurso de 

un servicio de garantía del crédito a la exportación o a los habi 

tuales mercados internaciones de capital para ayudar a los países 

en desarrollo, la balanza se inclina decididamente en favor del -

establecimiento y el uso del servicio de garantía. En realidad, 

sólo mediante el empleo de un servicio de ese tipo, con la colabo 

ración del Banco Mundial como se propone, podrá lograrse un mer-

cado dispuesto a descontar "efectos de exportación" con un margen 

favorable y competitivo. 

A los mercados de los países en desarrollo les daría una gran con 

fianza el hecho de que una de las cargas de la competencia inter-

nacional - la de facilitar créditos a la exportación - , pasara--

en buena parte a una organización separada, de nivel internacio - 

nal, en cuyo caso los exportadores de esos países.podrían concen-

trar sus esfuerzos y sus recursos en los sectores de la produc --

ción y de las ventas, para lo que probablemente se consideran me-

jor preparados. 

Las actuales propuestas de establecimiento de un servicio de ga - 
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rantía del crédito a la exportación apuntan a un sistema en el -

que toda la refinanciación se efectuaría a tipos comerciales de 

interés, tipos que algunos países en desarrollo pueden estimar - 

que siguen siendo poco competitivos si se los compara con los ba 

jos tipos preferenciales que ofrecen las organizaciones de cré - 

dito a la exportación de muchas de las regiones desarrolladas del 

mundo. Aunque esas críticas pueden tener cierto fundamento si -

no se tienen en cuenta otros factores, el bajo costo de la mano 

de obra que suele darse en los países en desarrollo constituiría 

la contrapartida necesaria para que los productos que de hecho -

se vendieran, lo fueran a precios competitivos. 

Es indudable que la cuestión del costo que supondrá para un país 

en desarrollo la utilización del SGCE influirá en la aceptabili-

dad de éste, y que el nivel de dicho costo dependerá en gran me-

dida de la forma en que se estructure el servicio y de la asis - 

tencia que trate de prestar. Si, por lo menos al principio, sus 

actividades se redujeran a añadir simplemente su garantía a los 

"efectos de exportación", el tipo de interés más favorable que -

el tenedor de dichos efectos obtendría en los mercados interna 

cionales de capital, compensaría ampliamente el pago de los dere 

chos que pudiera percibir el SGCE. Si, por el contrario, hubie-

ra de facilitarse una gama más amplia de servicios, como por ---

ejemplo la evaluación de la solvencia del comprador, o incluso -

una participación directa en el seguro del crédito, el costo au-

mentaría y quizás fuera relativamente elevado en las primeras --

etapas del sistema, mientras no se hubieran constituido ciertas 

reservas. No obstante, aun reducido a una ayuda básica, el SGCE 

sería muy útil para los exportadores de los países que recurrie-

ran a él, y quizá fuera conveniente prever una ampliación de su 

gama de servicios a lo largo de cierto período de tiempo y de --

acuerdo con un plan preestablecido. 

Cabe mencionar, por otra parte, que este organismo (SGCE) no es 

más que otro instrumento de apoyo por medio del cual se promove-

rían y respaldarían las exportaciones de los países en desarro - 

llo. Pues, se señala que entre las deficiencias de cooperación 
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financiera internacional figura la falta de mecanismos de refinan 

ciación de los créditos a la exportación concedidos por los paí - 

ses en desarrollo. 

11.3 LAS MANUFACTURAS - DEFINICION * 

DEFINICION Y ALCANCE DEL TERMINO "MANUFACTURAS".- El término ma - 

nufacturas utilizado en este trabajo corresponde a los productos 

semimanufacturados y a los manufacturados propiamente tales, se - 

gún la definición adoptada por la UNCTAD ** en el doCumento Defi-

nición de Productos Básicos, Semimanufacturados y Manufacturados. 

Sin embargo, en razón de los propósitos perseguidos, se estimó --

conveniente excluir del término manufacturas el petróleo parcial-

mente refinado, los productos derivados del mismo y los metales - 

no ferrosos. Estas exclusiones coinciden en buena medida con las 

propuestas por la UNCTAD en revisiones posteriores a la defini 

ción original. 

Las ramas industriales se agrupan en cuatro categorías : Catego -

ría A: industria de alimentos, bebidas y tabaco; Categoría B: --

otras industrias principalmente productoras de bienes intermedios; 

y por último la Categoría D: industrias metalmecánicas principal 

mente productoras 'de bienes de consumo duradero y de capital. 
• 

11.4 RIESGOS DE LOS CREDITOS POR OPERACIONES DE COMPRA-VENTA DE - 

EXPORTACION.- 

Cuando se vende una mercancía a crédito en el extranjero, existen 

múltiples razones por las cuales el exportador puede dejar de re-

cibir el pago por parte del comprador del crédito otorgado. Las 

principales son las siguientes : 

a) Insolvencia del comprador, la cual se configura por diversas 

causas, tales como declaración de quiebra, órdenes de disolu 

ción forzosa, fraudes, problemas de mercado, mala administra 

clon y otras situaciones con efectos jurídicos equivalentes. 

* Documento UNCTAD - TD/B/C . 2/3 
** UNCTAD ( Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y De 

sarrollo ). 
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b) Mora prolongada en el pago del comprador extranjero. 

c) Inconvertibilidad y/o intransferibilidad de los pagos hechos 

por los exportadores. 

d) Falta de pago del crédito derivado de la exportación, origina-

da directamente por requisición, expropiación o confiscación -

de los bienes del importador. 

e) Falta de pago del crédito derivado de la exportación, a conse-

cuencia de disposición expresa de carácter general de una auto 

ridad gubernamental. 

f) Guerra, hostilidades, guerra civil, rebelión, revolución, insu 

rrección u otros disturbios en el país del comprador. 

g) No entrega o detención de mercancías en tránsito. 

h) La promulgación de cualquier ley, ordenanza, decreto o regla - 

mentación con fuerza de ley que, por circunstancias ajenas a -

la voluntad del exportador y/o del coffiprador, impida importar 

las mercancías al pais del comprador. 

i) La anulación, por circunstancias ajenas a la voluntad del ex -

portador y/o del comprador, de una autorización previamente• --

concedida y válida para importar mercancías. 

j) Pérdidas en las transacciones por devaluaciones de las monedas 

o regulación de cambio. 

k) Cualquier otra causa que no sea inherente a la naturaleza de -

las mercancías, que sea ajena a la voluntad del exportador y/o 

del comprador (terremotos, ciclones, inundaciones o cualquier 

otro de carácter catastrófico). 

1) Falta de pago del crédito derivado de la exportación por causa 

de incumplimiento del importador y de su garante, si lo hubie-

re, siempre y cuando el uno y el otro fueren un banco o bien -

una entidad pública o de servicio aceptables para el fíducia - 

rio. 

11) Incumplimiento de las condiciones del contrato por parte del 
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comprador cuando no sea consecuencia del incumplimiento por parte 

del exportador ni de ninguna otra causa que éste pueda controlar. 

Para efectos de una mejor comprensión, suelen dividirse todos los 

riesgos anteriormente citados en tres grupos principales : 

a) Riesgos Comerciales.- El riesgo comercial consiste en la insol 

vencía del deudor, es decir, la incapacidad definitiva, debida 

mente comprobada, de pagar la totalidad o parte de su deuda, -

cuando la causa provenga de la operación propia del negocio. 

b) Riesgos Políticos.- Que son aquellos provenientes de una dispo 

sición de carácter gubernamental que afecta el pago, o bien -

cuando exista una falta de pago de.un crédito concedido a una 

entidad de carácter público o con el aval de ella. 

c) Riesgos Extraordinarios.- Son los motivados por una situación 

externa y totalmente ajena al funcionamiento de las empresas -

y los puede haber de dos tipos : de carácter catastrófico, ---

como las inundaciones, huracanes, maremoto, -terremoto o erup - 

ción volcánica, etc., y de carácter social, como guerra civil 

o internacional, una revolución o un motín, disturbios estu - 

diantiles, etc. 

Hay que hacer notar que los riesgos extraordinarios provocan fre-

cuentemente la insolvencia del deudor, confundiéndose de esta ma-

nera con los riesgos comerciales, sin embargo es necesario esta - 

blecer que el riesgo extraordinario se configura cuando afecta en 

forma directa a la empresa; ejemplificando : el terremoto destru-

yó las instalaciones del deudor, y los estudiantes quemaron los - 

camiones objeto del crédito. 

Hasta esta parte se han explicado riesgos posteriores al embarque 

de una mercancía o a la prestación de un servicio o tecnologia, -

existiendo otras coberturas de Seguro de Crédito para otro objeto 

diferente, entre éstas se encuentran : 

a) Pérdidas de inversiones en el exterior. 

b) Incrementos en los costos de producción de una mercancía que -

se va a exportar. 

c) Retraso o imposibilidad de efectuar el embarque. 

d) Cancelación del contrato por el importador privado o p6blico. 

e) Contra daños y pérdidas de los bienes en exposición y ferias - 
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internacionales. 

11.5 RIESGOS CUBIERTOS ACTUALMENTE EN MEXICO* 

Una vez enumerados y clasificados todos los tipos de riesgos proce 

deremos a indicar cuales son los riesgos que se cubren actualmente 

en México, para ello es necesario determinar las instituciones que 

participan en el Régimen de Seguro de Crédito a las Exportaciones 

en nuestro país, así como los objetivos propuestos y finalmente --

las actividades que se amparan. 

Las instituciones que particípancon dos : FOMEX, mediante su Pro 

grama de Garantías a la Exportación y la Compañia Mexicana de Se 

guros de Crédito, S. A. 

Los objetivos que persiguen son : Cubrir los riesgos comerciales, 

políticos y extraordinarios de los créditos ocasionados por expor-

tadores de bienes y servicios mexicanos. En lo que respecta a los 

dos últimos tipos de riesgos, estos pueden ser referidos a la eta-

pa de pre-embarque o preparación de los servicios o a la etapa de 

Post-embarque o entrega de los servicios (ver detalles en el capí-

tulo 111.5 - Reglas de Operación de FOMEX - ) . 

Las actividades que se amparan son : protección a los exportadores 

o a las instituciones, contra los riesgos a que están expuestas --

las operaciones de exportación de materias primas, productos semi-

manufacturados, manufacturados y de servicios, cuando cuenten pre-

ferentemente con un programa de exportación registrado en la Secre 

taría de Comercio. 

Con lo antes mencionado podemos decir que México cuenta ya con un 

Seguro de Crédito a la Exportación bastante significativo, pues --

cubre en su totalidad, los tres grandes rubros en que se han divi-

dido los riesgos : los riesgos comerciales (mencionados con las le 

tras; a, b, g y h en el capítulo 11.4), y que con cubiertos por la 

Compañía Mexicana de Seguros de Crédito ( COMESEC ); y por otro la 

do los riesgos políticos y extraordinarios ( todos los enunciados 

en el capítulo II. 4 excluyendo las letras : a, b, g y h ), de --

los cuales se ocupa el Fondo para el Fomento de las Exportaciones 

* Seguro de Crédito de Exportación; qué es ... cómo funciona, ---- 
COMESEC, Méx. 1977 
Reglas de Operación de FOMEX. Banco de México; Marzo de 1981. 



de Productos Manufacturados ( FOMEX ), cada uno de los cuales se 

verá en detalle en capítulos posteriores cuando se haga el estudio 

de los tipos básicos de pólizas del Seguro de Crédito a la Exporta 

clon y el Programa de Garantías a la Exportación. 

11.6 RIESGOS CUBIERTOS ACTUALMENTE EN BRASIL Y ARGENTINA. 

Regimen del Seguro de Crédito a la Exportación en Brasil. * 

Riesgos que se cubren. Siguiendo el mismo procedimiento del punto 

anterior (II.5), tenemos que determinar también, las instituciones 

que participan en dicho Régimen, los objetivos que persiguen y fi-

nalmente las actividades que se amparan. 

Las instituciones que participan son : compañías de seguros auto-

rizadas a operar en el ramo por la Superintendencia de Seguros Pri 

vados y el Instituto de Reaseguros Do Brasil (IRB). 

Los objetivos son los siguientes : garantizar a los exportadores 

una indemnización por las pérdidas líquidas defintivas derivadas -

de la falta de pagos de créditos concedidos al exterior; y cubrir 

los riesgos políticos, extraordinarios y comerciales ( ver capítu-

lo III. 8 ) de los créditos que otorguen los exportadores de bie - 

nes y servicios originados en el país. 

Las actividades que se amparan son : protección a los exportado -

res o a las instituciones contra los riesgos a que están expuestas 

las operaciones de pre-embarque y post-embarque de exportación de 

bienes y servicios; es decír, ampara el riesgo de crédito que es -

la figura principal del seguro y se refiere al crédito otorgado por 

el asegurado en la operación de exportación desde su iniciación, -

en oportunidad 'del embarque, riesgo de fabricación; es decir, si -

el exportador lo desea la cobertura puede extenderse para la fase 

de fabricación, desde la formalización del contrato de venta hasta 

el embarque. En este caso, los riesgos comerciales se limitan a -

la situación de insolvencia. 

Normalmente el seguro se aplica a los créditos concedidos por la - 

exportación de mercancías, también se consideran las ventas al ex-

terior de obras, servicios o consultorías. 

* op. cit... pag. 	13 
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En términos generales, podemos decir que Brasil cuenta también con 

un seguro que cubre gran diversidad de riesgos : los riesgos polí-

ticos y extraordinarios a cargo del Instituto de Reaseguros Do Bra 

sil; y los riesgos comerciales por cuenta de compañías de seguros 

autorizadas para tal efecto por la Superintendencia de Seguros Pri 

vado. 

Régimen del Seguro de Crédito a la Exportación en Argentina. * 

Riesgos que se cubren. Hay dos clases de coberturas principales : 

una contra los riesgos políticos y extraordinarios y otra contra 

los riesgos comerciales u ordinarios ( ver capítulo III. 8 ). 

Las instituciones que participan en este Régimen son las siguien 

tes : por un lado las que corresponden al Estado 

- Minísterio de Comercio e Intereses Marítimos ( Autoridad de Apli 

cación ). 

- Minísterio de Economía, Hacienda y Finanzas. 

- Ministerio de Relaciones Exteriores. 

- Banco Central. 

- Comisión Nacional de Seguros y Garantías Externas ( formada por 

los organismos anteriores más la Superintendencia de Seguros e 

Instituto Nacional de Reaseguros ). 

Y por otro lado, las que corresponden a empresas u organismos pri-

vados; 

- Compañía Argentina de Seguros de Crédito a la Exportación, S. A. 

(accionistas: 140 compañías de seguros que operan en Argentina). 

Las primeras (oficiales), tiene como objetivo principal : 

- Proporcionar seguros a los exportadores ante riesgos de carácter 

políticos y extraordinario, lo cual se logra en gran porcentaje. 

(ver capítulo 111.8). 

El objetivo de las segundas (privadas) es : 

- Operar en seguros y reaseguros de créditos a la exportación, es 

decir, asume exclusivamente riesgos comerciales u ordinarios. -

(ver capítulo III. 8) 
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CAPITULO III. ESTRUCTURA ACTUAL DEL SEGURO DE CREDITO DE EXPORTA 

CION EN MEXICO, BRASIL Y ARGENTINA 

EN MEXICO  

El establecimiento de un sistema de financiamiento en México, ---

constituyó un gran avance en la tarea de colocar al exportador me 

xicano en condiciones competitivas, sin embargo, el problema de -

los créditos de exportación no se limita a la obtención de recur-

sos financieros a costos similares a los que imperan en los paí - 

ses con mercados más desarrollados, sino que participa otro ele -

mento de gran importancia; que es el referente a la protección --

contra los riesgos a que están expuestos dichos créditos, los cua 

les se han dividido en riesgos comerciales, políticos y extraordi 

narios. Los primeros se refieren como ya mencionamos a la falta 

de recuperación del crédito por insolvencia del deudor es decir, 

la incapacidad definitiva debidamente comprobada, de pagar la to-

talidad o parte de su deuda; mientras que los dos últimos se re - 

fiere en términos generales a la falta de recuperación del crédi-

to por circunstancias ajenas al deudor o bien, al incumplimiento 

de este en caso de ser una Entidad Pública. 

En México, el sistema de protección está integrado por dos insti-

tuciones: el Fondo para el Fomento de las Exportaciones de Produc 

tos manufacturados (FOMEX) y a la Compañía de Seguros de Crédito, 

S.A. (COMESEC) quienes cubren respectivamente los riesgos dbriva-

dos de la exportación de productos manufacturados principalmente, 

así como la de bienes y servicios, 'es decir, protegen al exporta-

dor mexicano contra riesgos políticos, extraordinarios y comercia-

les. 

El Seguro de Crédito de Exportación tiene por objeto garantizar al 

comerciante, que está dispuesto a asegurar todas sus exportacio-

nes, una indemnización correpondíente o un determinado porcentaje 

de la pérdida neta definitiva que sufra, en relación con créditos 

otorgados a compradores extranjeros previamente aceptados por el 

asegurador; siempre que la imposibilidad para cobrar toda o parte 
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de uno o varios de dichos créditos, se produzca como consecuencia 

de algunos de los riesgos tipificados en las pólizas o los docu - 

mentos destinados para tal fin. 

III.1 LAS POLIZAS ACTUALES DEL SEGURO DE CREDITO DE EXPORTACION 

EN MEXICO. 

Lógicamente, los exportadores tienen necesidades diferentes de 

protección, según que exporten en forma esporádica o continua, a 

corto o a largo plazo, el tipo de productos que vendan y según 

las características de los distintos mercados, etc. De aquí que 

un solo tipo de póliza no podría atender todas las necesidades, 

o sería demasiado compleja en su manejo, por lo que son necesa --

rías varias clases de pólizas que puedan adaptarse a las diferen-

tes actividades de exportación, y ofrezcan una cobertura lo más -

extensa posible que proteja al exportador mexicano contra los ---

riesgos inherentes a esta actividad; o sea los riesgos ya conoci-

dos ( ver capítulo 11.4 ) como : Políticos, extraordinarios y co-

merciales u ordinarios. 

En México, exiten dos tipos básicos de pólizas : La Póliza Global 

y la Póliza Específica de Exportación, las cuales son elaboradas 

y manejadas por la COMESEC; así como un Programa de Garantías a -

la Exportación implementado por el FOMEX, el cual se rige median-

te las Reglas de Operación del mismo organismo. 

Póliza Global de Exportación.- El seguro global de crédito a la -

exportación significa que un exportador que solicita protección -

debe asegurar todas sus transacciones de exportación. Esta cober 

tura completa de las transacciones se proporciona mediante una --

sola póliza de seguro. El seguro global se formaliza mediante una 

póliza normalizada que ofrece cobertura permanente por un período 

más prolongado, por lo general de un año como mínimo. El seguro 

global requiere la exportación de bienes cuyas ventas sean conti-

nuas y regulares y se efectúen en condiciones bastantes uniformes. 

Pueden cubrirse con él las exportaciones de semimanufacturas, bie 

nes de consumo y productos de la industria mecánica ligera. 
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Póliza Específica de Exportación.- Se utiliza para cubrir créditos 

derivados de la exportación de productos que, por sus característi-

cas, suelen venderse a plazo superior a un ario en forma repetitiva. 

El plazo afín cuando normalmente es superior a un año, puede ser in-

ferior en ocasiones ; lo que define su utilización, es el tipo de 

oien y que el comprador lo use para producir otros bienes, como bie 

nes de capital. 

Programas de Garantías a la Exportación.- Como ya lo dijimos, este 

documento es formulado por FOMEX, quien asume los riesgos políticos 

extraordinarios y otros derivados de la exportación de bienes y --

servicios. Aunque es importante señalar que para cada uno de los 

riesgos que se garantizan se deben cumplir determinaados requisitos 

detallados en las Reglas de Operación, de la mencionada institución. 

III. 2 ESTUDIO DE LA POLIZA GLOBAL DE EXPORTACION * 

Para un mayor entenedimiento del tema en cuestión, y a manera de -

método, haremos un análisis de esta póliza, por ser la primera que 

se estableció en México, y la más amplia en su clausulado, comentan 

do los aspectos más relevantes de cada capítulo-y cláusula **, y a 

partir de ello hacer el estudio de la póliza específica de exporta-

ción, ya que ésta fue formulada en base a la primera. Lo anterior, 

es con el objeto de no caer en el error de repetir en su totalidad 

los capítulos y cláusulas de la póliza global de exportación, pues 

como es sabido, un alto porcentaje del clausulado de 'ésta es reto-

mado en la póliza específica; por lo tanto, y por lo antes expues-

to, tan sólo se mencionarán los capítulos o cláusulas que se le ha 

yan agregado, así mismo, como es lógico, los que se hubieren modi-

ficado. 

LA POLIZA GLOBAL DE EXPORTACION  

Capítulo I.- Validez y Objeto del Seguro  

Contrato de Seguro  

1. " La Solicitud del Asegurado, la presente póliza y sus endosos, 

constituyen el Contrato del Seguro, el cual se otorga con base 

* COMESEC. Póliza Global de Exportación; México, 1970 

** Los comentarios entre comillados fueron tomados íntegramente de 
la tésis "El Seguro de Crédito de Exportación, Riesgos Comercia 
les". Paga. 20-52. Del Líc. Miguel Angel Medellín Herbert SLP—
México, 1978. 
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en las informaciones proporciondas por el Asegurado. Cualquier 

omisión o declaración inexacta del Asegurado, faculta a la Com-

pañía para rescindir de pleno derecho el Contrato ". 

Objeto del Seguro  

2. "La Compañía se compromete a pagar al Asegurado, de acuerdo con 

las Condiciones Generales y Especiales de la presente Póliza, 

la indemnización correspondiente al porcentaje determinado en 

esta Póliza de la pérdida neta definitiva que el mismo Asegura-

do sufra en relación con créditos a plazo no superior a un año, 

otorgados a compradores extranjeros, previamente aceptados en -

este contrato, siempre que dicha pérdida sea consecuencia direc 

ta y exclusiva de la ocurrencia de alguno de los riesgos mencio 

nados en la cláusula siguiente ". 

COMENTARIOS 

"En la cláusula "1" se contemplan las partes integrantes del con -

trato, algunas de ellas provienen del Asegurado, y la Compañía ase 

guradora basa sus respuestas en los datos proporcionados por él, -

si estos no son correctos, se puede incurrir en falsas apreciacio-

nes respecto al riesgo, esta es la razón por la cual se faculta a 

la Compañía a rescindir el contrato cuando esto sucede". 

Capítulo II.- RIESGOS 

Riesgos Cubiertos  

3. "Los riesgos cubiertos por la presente póliza son : 

a) Insolvencia 

b) Mora prolongada 

c) Imposibilidad del importador para tomar posesión de las mer-

cancías 

d) No entrega o detención de mercancía en tránsito". 

Insolvencia  

4. "La insolvencia se configura, para los efectos del Seguro, cuan 

do tiene lugar alguno de los siguientes acontencimientos : 

a) Declaración Judicial de quiebra o de suspensión de pagos. 

b) Celebración de un convenio que implique diferir la exigibili 

dad de los créditos para evitar la quiebra, siempre que en -

dicho convenio participen los acreedores que representan más 

del 50% del pasivo. 
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c) Celebración de un convenio que implique quita o reducción de pa 

sivo para evitar la quiebra, siempre que en dicho convenio' in - 

tervengan los acreedores que representen más del 50% del pasivo 

y la participación del Asegurado en el mismo sea aceptada pre 

viamente por la Compañía. 

d) Acción judicial promovida por el Asegurado para cobrar su crádi 

to que resulte infructuosa por insuficiencia de bienes del deu-

dor. 

e) Cualquier otra situación jurídica prevista por la legislación -

del país de residencia del deudor, que produzca efectos simila-

res a las situaciones mencionadas en los apartados precedentes 

y pueda ser incorporada por las normas de Derecho Internacional 

Privado Mexicano. 

La insolvencia se considera también configurada, cuando el Asegura 

do compruebe, a satisfacción de la Compañía, que el deudor se en—

cuentra en una situación económica tal, que el•ejercicio de una --

acción legal para obtenér el pago de su crédito resultaría inútil, 

ya que no se podrían obtener sino recuperaciones insuficientes o - 

inferiores al monto de los gastos judiciales que sería necesario -

efectuar". 

Mora Prolongada  

5. "La mora prolongada se configura cuando un crédito asegurado --

no haya sido pagado 12 meses después de su vencimiento, o de su 

prórroga, si ésta fue autorizada por la Compañía, siempre que -

el Asegurado compruebe que durante este lapso realizó, con opor 

tunidad, las gestiones judiciales y extrajudiciales necesarias 

para su cobro". 

Imposibilidad para Tomar Posesión de las Mercancías. 

6. "La imposibilidad para tomar posesión de las mercancías, se con 

figura cuando por incapacidad económica, el importador no puede 

tomar posesión de los bienes exportados con base en una venta -

en firme, siempre que el asegurado compruebe, a satisfacción de 

la Compañía, que en\rirtud de la situación financiera del impor 

tador, el ejercicio de una acción judicial para reclamar el pa-

go de las pérdidas sufridas por incumplimiento del contrato co-

mercial, resultaría inútil". 
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No Entrega o Detención de Mercancías en Tránsito  

7. "La no entrega o detención de mercancías en tránsito, se confi 

gura cuando debido a una inminente insolvencia del importador, 

conocida después del embarque, el Asegurado, a solicitud de la 

Compañía, o previa autorización escrita de la misma, detiene -

una exportación en tránsito o no entrega las mercancías al com 

prador". 

Riesgos Excluidos. 

8. "Esta Póliza no protege al Asegurado contra eventuales pérdi -

das que pudiera sufrir a consecuencia de los siguientes riesgos: 

a) La imposibilidad del deudor para pagar, total o parcialmente, 

el crédito asegurado, cuando esta imposibilidad sea concomitan 

te o consecutiva a una guerra civil o exterior, declarada o de 

hecho; a la ocupación del país o de residencia del deudor por 

una potencia extranjera; a una explosión atómica; 9 una rebe 

lión, motín o asonada; o a problemas políticos o sociales gra-

ves, tales como : paros y disturbios estudiantiles, a menos --

que el Asegurado compruebe que la imposibilidad del deudor para 

hacer frente a sus obligaciones, no tiene relación causal ade-

cuada con estos acontecimientos. 

b) La falta de recuperación del crédito, cuando ésta obedezca a -

medidas tomadas por las autoridades de derecho o de hecho del 

país del comprador, tales como : moratoria general de pagos, -

restricciones para la transferencia de fondos, control de cam-

bios, régimen de licencias, nacionalización, expropiación, con 

fiscación, requisición. 

c) La falta de pago de créditos originados por ventas a Gobiernos, 

administraciones o corporaciones de derecho público, así como 

aquéllos otorgados a compradores privados con el aval o garan-

tía de esas entidades. 

d) Las catástrofes producidas por fenómenos de la naturaleza, ta 

les como : ciclones, inundaciones, temblores de tierra, o cruz 

ciones volcánicas, cuando tengan relación causal adecuada con 

la imposibilidad del deudor para pagar todo o parte del crédi-

to asegurado. 
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e) Los daños o perjuicios que sufra el Asegurado por pérdidas, de 
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terioros o falta de mercancías en tránsito, así como los 

tos de almacenaje, costos judiciales Y otras erogaciones 

den lugar dichas eventualidades. 

COMENTARIOS 

gas -

a que 

"En este capítulo se incluyen los riesgos de insolvencia, tanto le 

gal como de hecho, la mora prolongada, y además se contemplan los 

riesgos de imposibilidad del importador para tomar posesión de la 

mercancía y el de no entrega o detención de mercancías en tránsi-

to". 

"En estos dos últimos no existe propiamente crédito, ya que el --

comprador nunca llega a disponer de la mercancía, sin embargo, - 

el vendedor tiene una pérdida en todo caso, si consideramos los - 

altos costos de transporte y demás gastos independientes al costo 

de la mercancía, e incluso a que 'ésta última, por no tener merca-

do fácil, frecuentemente es revendida sacrificando parte de su va 

lor". 

En un programa de seguro de crédito contra riesgos comerciales, -

el siniestro no se configura por cualquier falta de pago, sino --

que ésta debe producirse como consecuencia de alguna de las cir - 

cunstancias imputables directamente a la propia actuación del com 

prador expresamente enunciada en la Póliza. El concepto que cu - 

bre y define todas las diferentes situaciones que incapacitan al 

deudor para cubrir su adeudo, es la insolvencia; la cual debe ser 

de 3 tipos : insolvencia legal, insolvencia de hecho y presunción 

de insolvencia o mora prolongada. 

Por otra parte, el asegurador sólo pagará la indemnización des --

pués que el exportador le haya probado la insolvencia de su deu - 

dor extranjero. 

La presentación de esta prueba, que puede requerir la iniciación 

previa de un expediente de quiebra, es muy a menudo complicada y 

costosa, y la experiencia demuestra que el exportador puede tar -

dar meses o incluso años en lograr su propósito. 

Si no puede reunir pruebas suficientes de la insolvencia de su --

comprador, tendrá que cargar con la pérdida. Esta situación plan 



tea un problema especial a los exportadores menos experimentados 

y económicamente débiles de países en desarrollo. Puesto que el 

exportador necesita disponer rápidamente del dinero para evitar 

todo menoscabo de su liquidez y de su capacidad para obtener ---

préstamos, entonces, es aquí donde entra en operación la cláusu-

la que cubre el riesgo de mora prolongada. 

Dentro de este mismo capítulo se describen los riesgos excluí --

dos, los cuales corresponden a los anteriormente definidos como 

políticos y extraordinarios, que explicaremos adelante con más -

detalle. 

Capítulo III.- LIMITE DE RESPONSABILIDAD DE LA COMPAÑIA  

Porcentaje de Coberturas  

9. "La Compañía no garantiza la totalidad del crédito; los por - 

céntajes máximos de cualquier pérdida que acepta pagar, en re 

lación con los diferentes riesgos, son los siguientes : 

a) Cuando el siniestro se deba a la insolvencia del comprador, 

80% del valor de la pérdida neta definitiva que sufra el -

Asegurado. 

b) Cuando el siniestro se deba a mora prolongada, 80% del va-

lor de la pérdida neta definitiva que sufra el Asegurado. 

c) Cuando el siniestro se deba a la imposibilidad del importa 

dor para tomar posesión de las mercancías, el Asegurado so 

portará una primera pérdida igual al 15% del valor de la - 

factura y la Compañía cubrirá el 85% del saldo de la pérdi 

da definitiva. 

d) Cuando el siniestro se deba a la no entrega o detención de 

mercancías en tránsito, 80% del valor de la pérdida neta -

definitiva, sin embargo, la indemnizaCión máxima no podrá 

exceder del 30% del valor de factura". 

Participación del Asegurado en el Riesgo  

10. "En toda operación objeto del seguro de crédito, el Asegura-

do se obliga a no asegurar en ninguna otra forma el porcentaje -

del riesgo no cubierto en esta Póliza, el cual asumirá directa e 

íntegramente, por su propia cuenta". 
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Suma Asegurada  

11. "La suma asegurada comprende el valor de la factura de las mer 

cancías exportadas, los gastos de su transporte, primas de ---

otros seguros sobre dichas mercancías, los intereses cobrados 

por el crédito concedido al importador; así como otros gastos 

accesorios, cuyo importe figure en la factura, y siempre que 

hayan sido notificados a la compañía para efectos del cálculo 

de las primas en la declaración mensual a que se refiere la -

cláusula 22". 

Gastos Excluídos  

12. "No podrán incluirse en la suma asegurada, los intereses mora-

torios, multas contractuales, fluctuaciones monetarias, indem 

nizaciones de cualquier clase y otros gastos no incluídos en 

la factura, aún cuando estén previstos en el contrato de com-

pra-venta. Tampoco se consideran, para efectos del seguro, -

los gastos de devolución, renovación o negociación de documen 

tos y toda clase de gastos bancarios". 

Iniciación de la Cobertura  

13. "La protección del seguro comienza a regir, respecto a cada -

suma asegurada, desde que la mercancía haya sido embarcada a 

resultas de una venta firme, siempre que se cumplan las condi 

ciones fijadas en la cláusula siguiente". 

Condiciones para Conceder la Cobertura  

14. "Para conceder esta cobertura, es necesario que se reúnan los 

siguientes requisitos : 

a) incorporadas materias Que los productos exportados tengan 

primas o mano de obra nacionales. 

Que las mercancías exportadas correspondan a la actividad 

mercantil habitual del Asegurado y que la fecha de embar -

que de las mismas esté dentro del período de vigencia de 

la presente Póliza y sea anterior a la de la insolvencia 

de los importadores respectivos. 

c) Que los créditos otorgados no sobrepasen en valor o en du-

ración los límites revolventes máximos señalados en este 

contrato sobre cada cliente individual. 

37 

b)  



d) Que la exportación se haga de conformidad con las cláusulas -

y condiciones del contrato comercial respectivo o del pedido 

en su caso. 

e) Que tanto el Asegurado como el comprador, hayan cumplido con 

todas las normas legales y formalidades a que están obligados 

como exportador e importador, respectivamente. 

f) Que los créditos correspondan a mercancías de lícito comer 

cio y de importación o exportación permitidas. 

g) Que se cumpla con los requisitos especiales fijados en las 

Condiciones Especiales, en aquellos casos en que dichos requi 

sitos se establezcan". 

COMENTARIOS 

"El hecho que la aseguradora no garantice la totalidad de la pér-

dida, se debe a dos factores principalmente : primero, a que el --

exportador (vendedor) se preocupe por hacer una selección adecua-

da de su cartera y, segundo, a que una vez vencido el crédito, --

lleve a cabo las gestiones de cobro necesarias para su recupera - 

ción. Esta coparticipación del Asegurado y la aseguradora en el 

riesgo es básica, para el funcionamiento de la póliza, y todos --

los países que operan garantías similares la contemplan en propor 

ciones que fluctúan del 70% al 90% a cargo de la aseguradora". 

En imposibilidad del importador para tomar posesión de la mercan-

cía, el Asegurado absorbe una primera pérdida con el fin de que, 

la disposición de la mercancía lo haga lo más rápido posible y --

procure una mayor recuperación de la reventa de la misma, además, 

debe considerarse esta primera pérdida para él, por el hecho de 

no percatarse con oportunidad de la situación de su comprador. 

En la no entrega o detención de mercancías en tránsito, la Compa-

ñía, asume una responsabilidad hasta de un 30% del valor de fac-

tura, ya que la mercancía debe guardar todavía todas sus caracte-

rísticas y es ilógico pensar que se revenda a un precio que impli 

que una pérdida mayor, o que el costo de transporte para su repa-

triación resulte más alto. 
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La cobertura se inicia a partir del embarque de la mercancía, ya 

que, existen contingencias que cubrir aún antes de llegar las mer 

cancías al punto de embarque; pues no hay que olvidar que además 

• de los riesgos comerciales, los exportadores están expuestos a --

otras posibles causas de pérdidas derivadas de los riesgos tradi-

cionalmente denominados como políticos y extraordinarios y que -

lógicamente la cobertura es distinta entre unos y otros. 

Capítulo IV.- OBLIGACIONES DEL ASEGURADO 

Seguro Global  

15. "El Asegurado se obliga a solicitar la protección del seguro 

en relación con todos sus clientes a quienes les venda a pla-

zos hasta por un año, exceptuando gobiernos, y a declarar to-

das las transacciones comerciales que efectúen con aquellos -

clientes aceptados por la Compañía, en los términos de la ---

cláusula 17, incluyendo las operaciones cuyo pago se estipule 

contra entrega de documentos. Unicamente se podrán excluir -

de la declaración antes mencionada, las ventas que se reali - 

cen mediante pago anticipado o crédito comercial irrevocable 

y aquellas que la Compañía acepte excluir o rechace en forma 

expresa. Si el Asegurado no cumple con lo dispuesto en esta 

cláusula, perderá todo derecho a las indemnizaciones que MI -
dieran corresponderle en virtud del presente Contrato, a ma -

nos que compruebe que la falta de una o -  varias declaraciones, 

obedeció a caso fortuito o fuerza mayor". 

Clasificación Crediticia. 

16. "Para los fines de lo establecido en la cláusula siguiente, -

el Asegurado se obliga a suministrar a la Compañía en el for-

mulario elaborado para ese efecto, una relación de todos sus 

clientes, exceptuando gobiernos, con indicación del monto to-

tal del crédito que estime requerirá asegurar sobre cada uno 

de ellos, durante los 12 meses siguientes a la firma de este 

contrato, en considerací6n a qua la protección de este seguro 

se subordina a la clasificación cruditicía previa que la Com-

pañía haga de cada deudor. 
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Cuando el Asegurado inicie relaciones comerciales con nuevos clien 

tes, deberá solicitar su clasificación crediticia con la anticipa-

ción necesaria antes de los embarques de la mercancía". 

Límite de Crédito Asegurable por Deudor. 

17. "Con base en los datos proporcionados por el Asegurado y la in 

formación que obtenga directamente, la Compañía determinará -

los clientes que acepta cubrir y el limite revolvente máximo 

asegurable en relación con cada uno de ellos, lo cual se hará 

constar en esta Póliza. Si el Asegurado desea otorgar crédi-

tos en exceso a los límites del Seguro aprobados, deberá obte 

ner previamente de la Compañía, el aumento del límite de cré-

dito asegurable. En el caso de que la Compañía rehuse ampliar 

dicho límite, la parte del riesgo no cubierta quedará a cargo 

exclusivo del Asegurado". 

Contribución a los Gastos de Clasificación Crediticia. 

18. "Al someter su relación de clientes a la clasificación mencio-

nada en la cláusula 16, el Asegurado cubrirá a la Compañía la 

parte que le corresponda por gastos de investigación crediti-

cia, según la cuota establecida en la tarifa en vigor". 

Duración del Límite Asegurable de Crédito. 

19. "El límite revolvente máximo asegurable de crédito por deudor, 

será reexaminado anualmente por la Compañía, para lo cual, el 

Asegurado deberá indicarle, con un mes de anticipación, el lí 

mite que le será necesario para el año siguiente y le cubrirá 

la parte que le corresponda por gastos de reclasificación de 

acuerdo con la tarifa en vigor". 

Carácter Revolvente del Límite de Crédito. 

20. "El límite máximo asegurable de crédito tiene carácter revolven 

te, por lo que puede ser utilizado para nuevas operaciones en 

la medida en que se vayan efectuando pagos". 

Cobertura Automática. 

21. "Si el Asegurado otorga créditos pequeños a numerosos comprado-

res, con los cuales ha tenido buena experiencia comercial por 
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más de un año, puede aplicarse el régimen de cobertura automá 

tica. En este caso, la Compañía fijará en las Condiciones Es 

peciales, el límite máximo asegurable de crédito, con carác -

ter general. El Asegurado no estará obligado a solicitar la 

clasificación crediticia previa que establece la cláusula 16, 

sí los créditos que concede a un mismo deudor no exceden el -

límite fijado, sin embargo deberá contar con un informe comer 

cial favorable a dicho deudor, procedente de una agencia espe 

cializada o de una institución de crédito, que tenga una ante 

rioridad no mayor de 6 meses a la fecha del primer embarque -

que pretenda asegurar. Al utilizar este régimen, será sufi - 

ciente notificar a la Compañía, en la Declaración Mensual a -

que se refiere la claasula siguiente, las exportaciones efec-

tuadas al amparo de esta cobertura, para que los créditos que 

den asegurados. 

La cobertura automática sólo es aplicable a créditos sobre --

paises expresamente aprobados en las Condiciones Especiales, 

por lo que si el Asegurado desea sujetar a este régimen expor 

taciones sobre otros países, deberá obtener previamente el --

acuerdo escrito de la Compañía". 

Declaración Mensual. 

22. "El Asegurado, independientemente de la obligación que asume de 

someter todos sus clientes, exceptuando gobiernos, a previo -

estudio y clasificación crediticia, notificará a la Compañía, 

dentro de los primeros 15 días de cada mes, el valor de factu 

ra y condiciones de pago de todas las mercancías vendidas y -

embarcadas durante el mes anterior, inclusive las sujetas al 

régimen de cobertura automática a que se refiere la cláusula 

anterior utilizando al efecto la forma impresa "Declaración -

Mensual de Exportaciones, Prórrogas y Créditos vencidos", en 

la'que además se incluirán las notificaciones a que se refie-

ren las cláusulas 26 y 39. Cuando no se hayan efectuando ex 

portaciones durante el mes en cuesti6n, el Asegurado deberá -

notificarlo así a la Compañía en la Declaración Mensual". 
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Sanción por Presentación Extemporánea de la Declaración Mensual. 

23. "Si el Asegurado no presenta su Declaración Mensual 15 días des 

pués, del plazo indicado en la cláusula anterior, la Compañía 

podrá negarse a admitir los créditos notificados en la decla-

ración correspondiente, quedando, en consecuencia, exenta de 

toda responsabilidad respecto de las operaciones declaradas -

extemporáneamente". 

Control de Créditos. 

24. "La Compañía no está obligada a controlar que todas las opera-

ciones declaradas por el Asegurado correspondan a firmas cla-

sificadas; ni que los créditos otorgados se ajusten al límite 

asignado por comprador, por lo que el recibo de la Declaración 

Mensual de Exportaciones no implicará, en ningGn caso, la --

aceptación tácita de condiciones diferentes a las estableci -

das en las Condiciones Especiales". 

Modificaciones del Riesgo. 

25. "La responsabilidad de la Compañía cesará, respecto de aque --

líos créditos asegurados en relación los cuales se hayan efec 

tuado, sin su previa autorización escrita, modificaciones a -

las condiciones de pago que impliquen agravación de riesgo". 

Prórroga de Vencimientos. 

26. "Se entiende por prórroga de vencimientos, a los efectos del -

seguro, el acto de diferir el pago de un crédito con anterio-

ridad a la fecha de su vencimiento original. Si el Asegurado 

desea conceder una prórroga, deberá obtener, previamente, la 

autorización por escrito de la Compañía y pagar una sobrepri-

ma, calculada al tipo indicado en las Condiciones Especiales 

y por todo el tiempo que dure la prórroga, considerándose ---

cada fracción de mes como un mes completo para estos efectos. 

El Asegurado debe incluir en la Declaración Mensual de Expor-

tación, Prórrogas y Créditos Vencidos, las prórrogas de ven-

cimiento autorizadas que haya concedido en el curso del mes -

anterior para efectos de la liquidación de la sobreprima co - 

rrespondiente". 
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COMENTARIOS. 

Todas las cláusulas a comentar a partir de este capítulo, tienen 

que ver con el procedimiento operativo del seguro, con excepción 

de seguro global que es conceptual, con el fin de facilitar su aná 

lisis se señalará a cual corresponde el comentario. 

Claúsula 15.- Seguro Global. La estructura de todo seguro se basa 

en tener riesgos distribuidos, con el fin de que las primas que --

paguen unos, soporten las pérdidas de otros; dentro del Seguro de 

Crédito, si se permitiera al asegurado hacer una selección de ries 

gos, provocaría que se sometiera a la aseguradora únicamente las 

operaciones que tuvieran un alto riesgo, con lo cual se perdería 

la globalidad del seguro. 

Cláusulas 16, 17, 18 19 y 24.- Para efectos que la aseguradora pue 

da evaluar los riesgos y determinar las condiciones de seguro en -

cada caso, es necesario llevar a cabo un estudio de la solvencia -

del comprador, el cual está referido a un límite revolvente de cré 

dito. 

El carácter revolvente del límite es básico para la operación de -

esta póliza, ya que permite utilizarlo nuevamente conforme se vayan 

haciendo pagos por parte del comprador. La vigilancia del mismo -

corresponde al Asegurado. 

Para realizar el estudio de la solvencia del comprador, el asegu-

rado 

 

contribuye con parte de los gastos, éstos son independientes 

de la prima, ya que el hecho de someter a consideración de la ase-

guradora a un comprador, no significa que se le vayan a realizar -

ventas, sin embargo, la compañía ya invirtió en el estudio. 

La compañía no se limita a realizar un estudio, sino que anualmen-

te como mínimo, reanalíza todos los compradores con información ac 

tualizada de los mismos. 

Cláusula 21.- Cobertura Automática. "Tiene por objeto facilitar la 

operación del seguro para las empresas que tienen un gran número de 

compradores a los cuales se les otorgan créditos pequeños, dejando 

en manos del Asegurado el estudio de los mismos. A su vez facili-

ta la operación de la Compañía y le permite no invertir en el estu 

dio de compradores que por las primas generadas lo harían incostea 

ble". 
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Cláusula 22.- Declaración Mensual. "Este documento genera la díná 

mica de la operación del seguro e incluye tres partes : 

1) Declaración de Prórrogas de Vencimiento. En ocasiones exis -

ten acuerdos entre vendedor y comprador para diferir el pago 

de un crédito, si la causa es justificada, la Compañía amplía 

el seguro en los mismos términos. Cabe hacer mención que la 

póliza prevee la autorización de una prórroga por parte de la 

Compañía, antes del vencimiento del crédito, sin embargo, el 

vendedor normalmente negocia esta situación, después del ven-

cimiento, ajustándose la Compañía a esta práctica Comercial. 

2) Declaración de Ventas (exportaciones) la cual permite dar de 

alta los riesgos y cobrar la prima correspondiente a los mis-

mos. 

3) Declaración de Créditos Vencidos. Todo crédito vencido y no 

pagado deberá reportarse a la Compañía, lá cual controla esto 

por excepción, si el crldito no es reportado en los términos 

establecidos, se considera pagado. A partir de que un crédi-

to es declarado como vencido, la aseguradora inicia una --- 

acción conjunta con el Asegurado en la recuperación del mis - 

mo". 

Capítulo V.- Vigencia del Seguro. 

Duración y Terminación. 

27. "El Contrato de Seguro tendrá la duración de un año, contado a 

partir de la fecha de su suscripción y se prorrogará tácita 

mente por períodos iguales al inicial, a menos que una de las 

partes comunique a la otra, en forma fehaciente, con un mes -

de anticipación al vencimiento, su deseo de dar por terminado 

el contrato". 

28. "Cuando lleguen a conocimiento de la Compañía hechos relaciona 

dos con uno o varios países, o clientes del Asegurado, incluí 

dos en las Condiciones Especiales, que a juicio de la Compa - 

fiía, constituyan una agravación del riesgo, la misma podrá --

proponer al Asegurado las modificaciones a la presente póliza 

que estime convenientes. El Asegurado dispondrá de un plazo 



de 15 días, contados a partir de la fecha en que reciba la no 

tificación fehaciente de la Compañía, para exponer, también -

en forma fehaciente, lo que a sus intereses convenga. Si la 

comunicación de la Compañía no es contestada dentro del plazo 

señalado, las modificaciones propuestas se tendrán por acepta 

das tácitamente por el Asegurado. 

Cuando el Asegurado manifieste, con oportunidad, su inconfor-

midad a los cambios señalados por la Compañía y no se pueda - 

llegar a un acuerdo satisfactorio para ambas partes, el con -

trato se dará por rescindido. En todo caso, las condiciones 

anteriores a la modificación continuarán rigiendo para las --

exportaciones ya efectuadas". 

Efectos Posteriores a la Terminación del Contrato. 

29. "Después de la terminación o rescisión del Contrato, la Compa-

ñía quedará obligada a seguir cubriendo todos los riesgos de-

rivados de los embarques que hayan sido efectuados con ante - 

rioridad a estos actos, con tal efecto, el Asegurado enviará 

a la Compañía una relación detallada de los créditos que se - 

hallen pendientes de pago en la fecha de terminación o resci-

sión del Contrato, y posteriormente, indicará al final de ca-

da mes, hasta la extinción total de los riesgos, el importe 

de los saldos pendientes de los respectivos créditos cubier 

tos por el seguro". 

COMENTARIOS. 

Es evidente que la situación de uño o varios compradores se 

puede deteriorar durante la vigencia anual del contrato del seguro, 

si esto,sucede, la Compañía puede cancelar su garantía para futu -

ras operaciones del comprador en cuestión o modificar las condicio 

nes establecidas por el mismo. Si el asegurado no está de acuerdo 

el contrato se rescinde. 

Capítulo VI. Primas. 

Depósito de Garantía. 

30. "El Asegurado se obliga a constituir en la Compañía, en garan-

tía de sus obligaciones y desde la firma del presente Contra-

to de Seguro, un deposito cuyo monto se fija en la póliza, la 
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cual no devengará intereses y será reembolsado a la termina - 

ción del contrato, en el momento de efectuarse la liquidación 

final. Dicho depósito será ajustado anualmente, de acuerdo -

con el aumento o disminución de las exportaciones del Asegura 

do". 

Prima Mínima. 

31. "El Asegurado se obliga a pagar a la Compañía, por cada perío-

do anual de seguro, una prima mínima cuyo importe se fija en 

esta póliza. Cuando el total de primas cobradas en el año --

sea inferior a este monto, el Asegurado deberá cubrir la dife 

rencia, aun cuando no haya sido devengada, la cual se adicio-

nará a la liquidación de primas del último mes del. período --

anual de seguro". 

Pago de Primas. 

32. "Las primas se calcularán sobre el valor total de la factura -

de cada exportación efectuada y notificada a la Compañía en la 

Declaración Mensual y deberán ser pagadas por el Asegurado, -

en el domicilio de la Compañía, dentro de los 30 días siguien 

tes a la fecha en que reciba, de la misma, la liquidación co-

rrespondiente". 

Sanción por Falta de Pago Oportuno de Primas. 

33. "Si dentro del plazo establecido en la cláusula anterior, el -

Asegurado no ha pagado las primas adeudadas, perderá los dere 

chos a indemnización relativos a los créditos mencionados en 

la Declaración Mensual correspondiente, quedando la Compañía, 

en consecuencia, exenta de toda responsabilidad respecto de -

estas operaciones". 

Prima Vencida. 

34. "La prima se considera vencida, una vez comenzado el riesgo, -

es decir, al momento del embarque de la mercancía, sin embar-

go, si el riesgo termina antes del vencimiento previsto por -

pago total anticipado del crédito amparado, se devolverá al -

Asegurado el 75% de la prima no devengada". 
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Pago Indebido de Primas. 

35. "La percepción de una prima por la Compañía, no podrá ser inter 

pretada como aceptación implícita de una modificación a las 

Condiciones Especiales de la presente póliza. En todo caso, 

sí se efectúa un pago indebido de primas, el Asegurado solamen 

te tendrá derecho a reclamar a la Compañía la devolución de -

la suma percibida por este concepto, siempre que no, haya exis-

tido dolo o mala fe de su parte ". 

COMENTARIOS. 

PRIMAS. La determinación de la prima es una de las partes más téc-

nicas y complejas del Seguro, ya que la misma debe ser un reflejo 

o consecuencia delos criterios técnicos, legales y operativos que 

se apliquen, por lo que se requiere para su determinación, un gran 

acopio de datos y antecedentes para poder fijar los coeficientes -

adecuados. Los diferentes factores que intervienen en el cálculo 

de la prima son : calidad del importador, valor del crédito, dura 

ción del riesgo, condiciones de pago, paises de destino, forma de 

documentación, naturaleza de la mercancía, etc. Existen dentro de 

las tarifas autorizadas, 572 tasas de prima diferentes, que se --

aplican en función de los factores antes indicados. 

Cláusula 30 y 31.- Depósito en Garantía y Prima Mínima. "Es cos-

tumbre en Compañías de Seguro de Crédito de otros paises que la --

prima de seguro se pague al inicio de cada período anual de segu -

ro, realizando un ajuste al termino de acuerdo a los valores ase - 

gurados. Lo anterior resulta altamente gravoso para el Asegurado, 

ya que tiene que desembolsar una fuerte suma de dinero; para que -

esto no sucesa la COMESEC fija un depósito en garantía, equivalen-

te a una octava parte de la prima probable en el año y como prima 

mínima (Cláusula 31), equivalente a una cuarta parte de la prima 

probable en el año. 

Capítulo VII.- Medidas Preventivas a Cargo del Asegurado. 

Ejercicio Cuidadoso. 

36. "El Asegurado se obliga a manejar las operaciones objeto del -

seguro, con la misma prudencia y diligencia que usaría si las 

mismas no estuvieran aseguradas ". 



Agravación del Riesgo. 

37. "El Asegurado se obliga a comunicar a la Compañía, a la breve-

dad posible, todas las informaciones desfavorables que lle --

guen a su conocimiento sobre los clientes incluidos en la pre 

sente póliza, y en general, cualquier hecho que pueda agravar 

los riesgos aceptados por la Compañía". 

Peligro de Siniestro. 

38. "Cuando el Asegurado sepa que existe peligro inminente de insol 

vencia del deudor, deberá tomar con prontitud las medidas ne-

cesarias para la salvaguarda de su crédito o para evitar o -

disminuir la pérdida, sin esperar a que se produzca el incum-

plimiento de pago". 

Aviso de Falta de Pago. 

39. "En la Declaración Mensual de Exportaciones, Prórrogas y Crédí 

tos Vencidos, el Asegurado deberá anotar todos los créditos -

vencidos en el mes anterior y no pagados, aviso que deberá re 

petir en cada Declaración Mensual hasta que el adeudo sea cu-

bierto o se declare el siniestro. Todo crédito que no sea is.1 

cluído en las dos Declaraciones Mensuales siguientes a su ven 

cimiento, será considerado como saldado y la Compañía queda - 

rá liberada, definitivamente de toda obligación relativa al -

mismo". 

Medidas Preventivas. 

40. "El Asegurado será responsable de que se tomen, aun antes de 

que el reciba el aviso de falta de pago, las medidas necesa 

rias para la conservación íntegra de todos los derechos rela-

cionados con el crédito siniestrado, especialmente, el protes 

to oportuno de los títulos de crédito, si éste fuera el caso". 

Acciones a Ejercitar en Caso de Falta de Pato. 

41. "El Asegurado deberá iniciar, tan pronto reciba el aviso de --

que el crédito no ha sido pagado oportunamente, las acciones 

procesales necesarias para obtener del deudor y sus coobliga-

dos, en su caso, el pago del crédito vencido, debiendo tener 

a la Compañía al corriente del procedimiento y seguir sus ins 
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trucciones, si las hubiere. El Asegurado será responsable de 

los perjuicios que se deriven de la falta de acción oportuna, 

a menos que obtenga autorización escrita de la Compañía para 

posponer su actuación". 

Gastos Judiciales. 

42. "Los gastos judiciales y extrajudiciales serán a cargo del Ase 

gurado, pero si se configura el siniestro, podrán ser agrega 

dos al monto del crédito, siempre que dichos gastos hayan si 

do realizados con el consentimiento de la Compañía". 

Suspensión de Envíos. 

43. "El Asegurado deberá, en todo caso, suspender los embarques a 

todo comprador que se encuentre retrasado más de dos meses -

en sus pagos, salvo acuerdo en contrario, por escrito, de la 

Compañía. En caso de no cumplir con esta disposición, la Com 

pañía quedará liberada de toda responsabilidad respecto de -

los embarques que se efectúen con posterioridad a esta fe --

cha". 

COMENTARIO. 

En este Capítulo se establecen una serie de obligaciones para el -

Asegurado, las cuales son acciones que es necesario prever o reali 

zar por cualquier empresa que considere tener un buen departamento 

de crédito. Hay que recordar que el vendedor debe ser el princí - 

pal interesado en tener buenos clientes y en obtener el pago total 

del crédito y no una recuperación parcial, via indemnización, por 

lo mismo debe mantener un estrecho contacto con la Compañía, (la -

cual tiene por objeto brindar una asesoría permanente) para comen-

tar algún hecho negativo que agrave el riesgo y aun antes de ven 

cer el crédito protegerlo cuando detecte alguna anomalía. 

Capítulo VIII. SINIESTROS. 

Aviso de Siniestro. 

44. "Cuando tenga lugar un siniestro, el Asegurado deberá decla --

rarlo a la Compañía, en forma fehaciente, dentro de los 5 días 

siguientes a la fecha en que tenga conocimiento de este hecho. 
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La falta de notificación dentro del plazo antes mencionado, fa 

culta a la Compañía para reducir la indemnización correspon -

diente hasta la suma que habría importado si el aviso se hu - 

biere dado oportunamente". 

Documentación Sobre el Crédito Siniestrado. 

45. "El asegurado deberá acompañar al formulario de aviso de si --

niestro, un estado de cuenta con el deudor fallido y toda la 

documentación que posea en ese momento relativa al crédito --

siniestrado, incluyendo copia de la factura o facturas afee - 

tadas por el siniestro, todo ello debidamente autentificado -

con su firmaif 

COMENTARIOS. 

Es necesario que el Asegurado compruebe la autenticidad del crédi-

to, presentando la documentación que compruebe el mismo. El pre - 

sentar el siniestro en el menor tiempo posible ..(5 días) es una con 

dición establecida en todos los seguros de daños, debido a la forma 

imprevista de'presentarse y a que entre mayor tiempo pase es más • 

difícil establecer las causas y cuantía de la pérdida sin embargo 

en este seguro, la Compañía se mantiene al tanto de las gestiones 

de cobro antes del siniestro,'con lo que la flexibilidad de tiempu 

para declararlo puede ser más amplia. 

Capítulo IX.- INDEMNIZACIONES. 

Condiciones para el Pago. 

46. "Cuando se realice un siniestro, corresponderá al Asegurado es 

tablecer los hechos que condicionan la intervención de la Com 

pflaía. En todo caso, el pago de la indemnización respectiva, 

sólo podrá reclamarse si se cumplen las siguientes condicio - 

nes : 

a) Que se hayan satisfecho debida y oportunamente, los requi-

sitos necesarios para mantener íntegros todos los derechos 

relacionados con el crédito siniestrado, y se hayan ejercí_ 

tado las acciones tendientes a su recuperación, a que se -

refiere las cláusulas 40 y 41. 

b) Que el crédito no haya sido impugnado por el importador --

a causa de cualquier incumplimiento del contrato comercial 
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o en su caso, que se haya llegado a un acuerdo o resolución 

favorable para el Asegurado. 

c) Que cuando existan garantías complementarias, éstas hayan 

sido agotadas previamente. 

d) Que el Asegurado esté al corriente en el cumplimiento de -

las obligaciones que están a su cargo, conforme a la pre - 

sente póliza. 

Cuando el siniestro se deba a la configuración de los riesgos de -

mora prolongada o de imposibilidad del importador para tomar pose-

sión de las mercancías, no será aplicable lo dispuesto en el inci-

so (c). 

Cuando el siniestro se deba a la configuración del riesgo de no --

entrega o detención de mercancías en tránsito, no será aplicable -

lo dispuesto en los incisos (a), (b), (c). 

Tiempo para la Determinación de la Pérdida. 

47. "La determinación de la pérdida neta definitiva, se llevará a 

cabo: 

a) En los casos de insolvencia, inmediatamente después de que 

la Compañía reciba prueba suficiente de que se ha presenta 

do alguna de las circunstancias que se anuncian en la cláu 

sula 4. 

b) Cuando se trate de una mora prolongada, en el momento en -

que el Asegurado compruebe, una vez transcurrido el plazo 

para su configuración, haber realizado todas las gestiones 

que dispone la cláusula 5. 

c) En los casos de imposibilidad del importador para tomar po 

sesión de las mercancías, inmediatamente después de que, -

con aprobación de la Compañía, el Asegurado haya revendido, 

repatriado o en alguna otra forma dispuesto de los bienes. 

d) Cuando se trate de detención de mercancías en tránsito o 

no entrega de las mismas, inmediatamente después de que, 

con aprobación de la Compañía, el Asegurado haya revendido, 

repatriado o en alguna otra forma dispuesto de los bienes". 



Pérdida Neta Definitiva. 

48. "Se entiende por périda neta definitiva, el importe de la suma 

asegurada más los gastos de recuperación, si éstos se efec --

tuaron con la anuencia de la Compañía, menos las sumas efecti 

vamente recibidas por el Asegurado en relación con el crédito 

siniestrado, así como el valor de realización de cualquier ga 

rantia y el valor de todos los bienes cuya restitución o recu 

peración haya sido posible. 

En caso de convenio judicial o extrajudicial con el deudor --

fallido, que implique pagos escalonados, los importes de los 

pagos diferidos, se consideran como efectivamente pagados. --

No obstante lo cual, si el deudor dejase incumplidas las obli 

gaciones estipuladas en el convenio, la Compañía pagará el --

Asegurado una indemnización complementaria tan pronto como --

pueda determinarse la nueva pérdida neta sufrida por este úl- 

timo" 

Cálculo de Indemnización. 

49. "La indemnización a pagar, se calculará aplicándose a la pérdi 

da neta definitiva, el porcentaje de cobertura a cargo de la 

Compañía, de acuerdo con la cláusula 9, o en su caso, el que 

se determine en las Condiciones Especiales". 

Verificación de la Pérdida. 

50. "En caso de siniestro, la Compañía se reserva la facultad de -

designar un perito para verificar la naturaleza y el monto de 

la pérdida reclamada por el Asegurado. El Asegurado se obli-

ga, llegado el caso, a proporcionar a dicho perito toda la in 

formación que le fuere necesaria para el cumplimiento de su -

encargo y a poner a su disposición todos los elementos conta-

bles y documentos solicitados. Los documentos redactados en 

idioma extranjero, serán traducidos por cuenta del Asegurado". 

Valoración Provisional. 

51. "Sí al configurarse un siniestro no es posible determinar la -

cuantía de la pérdida neta definitiva, la Compañía y el Asegu 

rado se pondrán de acuerdo para estimar, provisionalmente, el 

importe de la pérdida probable sobre el crédito en cuestión. 
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Si no llegase a un acuerdo, o a falta de elementos de aprecia 

ción suficientes, la pérdida será valorada en un 50% de la --

parte del crédito vencido y no pagado en cualquier momento. -

Tan pronto se pueda determinar con precisión la pérdida neta 

definitiva, se hará el ajuste correspondiente para los efectos 

de la indemnización". 

Pago de Indemnizaciones  

52. "El pago de indemnizaciones, ya sea por liquidación provisional 

o definitiva, tendrá lugar en el domicilio de la Compañía den 

tro de los 30 días siguientes a la fecha de haberse practicado 

la liquidación respectiva". 

Indemnización Máxima. 

53. "El importe de las indemnizaciones y participación en gastos 

de toda especie, a satisfacer por la Compañía, provenientes 

del conjunto de créditos asegurados en cada año de seguro, 

tendrá el límite máximo que se determine en las Condiciones 

.Especiales correspondientes a ese mismo año". 

COMENTARIOS. 

Para hacer efectiva una indemnización, es necesario haber realizado 

las gestiones necesarias para el cobro del crédito, ya que son—és-

tos las que llevan a la conclusión de cualquiera de los riesgos cu 

biertos. 

Asimismo, es necesario que no exista un incumplimiento al contrato 

comercial por parte del vendedor, y que ésta sea la causa aducida 

por el comprador para no pagar. No se puede premiar con el pago -

de una indemnización a la ineficiencia que afecte al objeto del --

crédito. Esto más que una condición para el pago, debería ser un 

requisito de validez de la cobertura e incluso todas las cobertu -

ras del mundo contemplan este punto y la mayor parte le da una re-

levancia especial dentro del contrato. 

La indemnización máxima anual es una cláusula considerada por to - 

das las Compañías de Seguro de Crédito y funciona únicamente para 

aquellas empresas que tienen riesgos distribuidos (globalidad del 

seguro), ya que con esta condición, el tener pérdidas excesivas 

sólo se puede atribuir a dos factores : 
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- Una mala selección de compradores por parte del vendedor. 

- Riesgos en cadena, los cuales tienen características catastrófi 

cas casi siempre. 

Capítulo X.- Disposiciones Diversas. 

Subrogación. 

54. "Al efectuar el pago de una indemnización, ya sea a título pro 

visional o definitivo, la Compañía tendrá el derecho de sub -

rogarse, por el importe que haya cubierto, en los derechos --

del Asegurado, el cual se obliga a documentar la subrogación 

a satisfacción de la Compañía, cuando ésta lo solicite. 

El Asegurado se obliga a efectuar, oportuna y debidamente, 

las gestiones extrajudiciales y judiciales tendientes a la re 

cuperación del crédito siniestrado, cuando-la Compañía lo so-

licite, siempre y cuando dicha solicitud se le presente, por 

escrito, dentro de los tres meses siguientes al pago de la in 

demnización respectiva. En estos casos, el Asegurado estará 

obligado a informar a la Compañía del curso y resultado de -- 

las gestiones indicadas. 	Los gastos que se originen con mo-

tivo de tales gestiones, serán pagados por la Compañía en el 

mismo porcentaje de su participación en la pérdida, siempre 

y cuando dichos gastos se comprueben a su satisfacción. La 

Compañía designará, de comen acuerdo con el Asegurado, a la 

persona o personas a quienes se encarguen realizar las ges - 

tiones de que se trate, en el concepto de que el Asegurado 

no tendrá responsabilidad respecto de dichas gestiones ni de 

sus resultados, cuando él o los abogados respectivos hayan -

sido designados de común acuerdo". 

Acceso a la Documentación del Asegurado. 

55. "La Compañía tiene el derecho de exigir al Asegurado la presen 

tación de cualquier documento que se relacione con el seguro 

y a proceder a las inspecciones que juzgue necesarias. El --

Asegurado, por su parte, se obliga a facilitar a la Compañía, 

la ejecución de tales medidas, proporcionándole las pruebas -

y aclaraciones solicitadas". 
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Recobros.  

56. "Se entiende por recobro, toda suma relacionada con el crédito 

siniestrado que pague el comprador o un tercero, por cuenta -

de éste, con posterioridad al pago de la indemnización. Los 

recobros que se obtengan después del pago de la indemnización, 

menos los gastos efectuados con este propósito, serán prorra - 

teados entre la Compañía y el Asegurado, según la participación 

de cada parte en la pérdida. El Asegurado, se obliga a comu - 

nicar a la Compañía, dentro de los 5 días siguientes de su in-

formación, los recobros de que tenga noticia y plazo, computa-

do desde el dia de su cobro". 

Regla Proporcional. 

57. "Si al ocurrir un siniestro existieren créditos del Asegurado 

contra el mismo deudor, no cubiertos por el seguro por haber -

sido rechazados expresamente por la Compañía, todos los gas-

tos que se originen por este concepto, se aplicarán, según la 

participación en la pérdida, en forma proporcional a la par-

te asegurada y no asegurada del crédito. Si la parte del cré 

dito no asegurada no fue propuesta a la Compañía para efectos 

del seguro, no procederá la regla proporcional y los recobros 

de cualquier clase se destinarán con prioridad a la amortiza-

ción del crédito asegurado, con independencia de que la Compa 

ñía ejercite el derecho que le confiere la cláusula 15 en su 

último párrafo". 

Operaciones En Moneda Extranjera. 

58. "Los créditos que se facturen en moneda extranjera, deberán 

ser declarados al seguro en la misma moneda. Las primas se - 

calcularán en pesos mexicanos al tipo de cambio vigente en la 

fecha que se efectúen su liquidación. Las indemnizaciones --

que resulten, serán pagadas también en pesos mexicanos, apli-

cando el tipo de cambio vigente en la fecha de la liquidación 

del siniestro, sin que, en ningún caso, este, tipo pueda ser -

mayor al que sirvió de base para el cálculo de la prima que -

se cubrió sobre el crédito siniestrado". 
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Cesión de Derechos. 

59. "Los derechos de la presente póliza, podrán ser cedidos, respec 

to de uno o más créditos, a instituciones de crédito, previo -

acuerdo escrito de la Compañia. La cesión no libera al Asegu-

rado de ninguna de las obligaciones que son a su cargo, en vir 

tud del Contrato de Seguro y el cesionario no podrá hacer va - 

ler a su favor más derechos que los que le corresponden al Ase 

gurado ni podrá sustraerse a los efectos de pérdida del derecho 

a la indemnización que la Compañía pueda invocar, de acuerdo -

con esta póliza". 

Impuestos . 

60. "Todos los impuestos actuales y futuros aplicables a este con-

trato, a los actos derivados de su ejecución, a prima y a sus 

accesorios, serán a cargo del Asegurado". 

Prescripción. 

61. "Toda acción derivada del presente contrato de seguro, prescri 

be en término de dos años, contados a partir de la fecha del 

acontecimiento que le dió origen". 

Competencias. 

62. "En caso de controversia, el quejoso deberá acudir a la Comi 

sión Nacional de Seguros en los términos del articulo 135 de 

la Ley General de Instituciones de Seguros, y si dicho orga 

nismo no es designado árbitro, podrá ocurrir a los tribunales 

competentes del domicilio de la Compañía". 

"Art. 25.- Si el contenido de la Póliza o sus modificaciones no con 

cordasen con la oferta, el Asegurado podrá pedir la rectificación 

correspondiente dentro de los 30 días que sigan al día en que re-

ciba la Póliza. Transcurrido este plazo, se considerarán acepta -

das las estipulaciones de la Póliza o de sus modificaciones". 

COMENTARIO. 

Todas las gestiones realizada a partir del momento de haberse con-

figurado el siniestro y demostrado éste, y por ende efectuado el - 

pago de la indemnización correspondiente, apegado al clausulado an 

terior, son tendientes a lograr una recuperación del crédito sinies 
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trado lo más que fuere posible. 

Lo anterior sólo será factible con la participación conjunta de la 

Compañía y el Asegurado, de ahí que sea frecuente que las acciones 

de cobro fuctifiquen y se obtenga una recuperación ( recobro ) a -

la cual se le restan los gastos de cobranza en que se haya incurrí 

do y el remanente se divide proporcionalmente entre las dos partes 

de acuerdo a la pérdida de cada quien. Sin embargo, es posible --

que existan créditos al mismo deudor no asegurados, en cuyo caso -

se aplica el recobro de acuerdo a lo establecido en la regla pro - 

porcional. 

III. 3 ESTUDIO DE LA POLIZA ESPECIFICA DE EXPORTACION. 

Retomando lo mencionado en el capítulo anterior, es decir, la me - 

todología a seguir, con el objeto de no caer en repeticiones esté-

riles, y por lo tanto abreviar en el estudio de la presente póliza, 

se optó por omitir el clausulado ya mencionado en la póliza ante - 

rior (global), el cual será tomado como igual para ésta (Póliza es 

pecífica) y tan sólo será analizado lo que difiera. 

Capítulo I.- Validez y Objeto del Seguro 

Objeto del Seguro  

2. "La Compañía se compromete a pagar al Asegurado de acuerdo 

con las Condiciones Generales y Especiales de la presente 

pólila, la indemnización correspondiente al porcentaje deter 

minado en esta Póliza de la pérdida neta definitiva que el -

mismo Asegurado sufra en relación con el crédito especifica-

do en este contrato, siempre que dicha pérdida sea consecuen 

cia directa y exclusiva de la ocurrencia de alguno de los 

riesgos mencionados en la cláusula siguiente ". 

COMENTARIO. 

Al igual que en la Póliza Global, el objeto del seguro es cubrir 

pérdidas por créditos impagados únicamente que ésta (póliza espe-

cífica) asegura créditos a corto mediano y largo plazo, es decir, 

puede ser a menos de un año, o a varios años, emitiéndose pólizas 

separadas para cada transacción. 

*COMESEC : Póliza Específica de Exportación; México, 1970 
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Capítulo III.- Límite de Responsabilidad de la Compañía. 

Porcentaje de Cobertura. 

9. "La Compañía no garantiza la totalidad del crédito asegurado. 

el Porcentaje máximo de cualquier pérdida que acepta pagar ---

en relación con cada riesgo cubierto en esta póliza, se aspe - 

cifica en este contrato". 

Suma Asegurada. 

11. "La suma asegurada comprende el valor de factura de las mercan 

cías exportadas menos las cantidades exigibles al comprador -

con anterioridad al embarque. Comprende además los gastos de 

su transporte, primas de otros seguros sobre dichas mercan --

cías, los intereses cobrados por el crédito concedido al im -

portador, así como otros gastos accesorios, cuyo importe figu 

re en el contrato comercial y estén especificados en la pre - 

sente Póliza". 

Conceptos Excluídos de la Suma Asegurada. 

12. "No forman parte de la suma asegurada los intereses moratorios 

multas contractuales, fluctuaciones monetarias, indemnizacio-

nes de cualquier clase y otros gastos no especificados en es-

ta Póliza, aunque figuren en el contrato comercial. Tampoco 

quedan incluídas en la suma asegurada, las cantidades que de-

ban abonarse mediante créditos comerciales irrevocables". 

Iniciación de la Cobertura. 

13. "La protección del seguro comenzará a regir desde que la mer 

canela objeto del crédito asegurado, haya sido embarcada, o 

en su caso, a partir de la fecha en que se efectúe cada uno 

de los embarques parciales convenidos." 

Condiciones para Conceder la Cobertura. 

14. "Para conceder la cobertura, es necesario que reúnan los si --

guientes requisitos : 

a) Que si el crédito es a plazo superior a un año, se hayan -

pactado amortizaciones regulares semestrales o con una pe-

riodicidad menor. 

b) Que en caso de que se pacten pagos escalonados, se esta -- 
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blezca en el contrato comercial la cláusula de vencimiento 

anticipado o de reserva de dominio. 

c) Que la exportación se haga de conformidad con lo establecí 

do en el contrato comercial respectivo. 

d) Que tanto el Asegurado como el comprador, cumplan con to -

das las normas legales y formalidades a que están obliga -

dos como exportador e importador, respectivamente ". 

COMENTARIOS. 

En ninguna póliza de seguro de crédito que se conozca se asegura -

la totalidad de la pérdida, pues ello traería como consecuencia --

un total desinterés por parte del exportador (asegurado) en reali-

zar las gestiones necesarias para el recobro del crédito en caso 

de siniestro de ahí que por lo regular el Asegurado participe en 

el riesgo y lo motive a hacer una selección adecuada de su cartera 

de clientes. Dicha cooparticipación del asegurado y la asegurado-

ra en el riesgo, es vital para el buen funcionamiento de la Póliza. 

Muchos países la contemplan en proporciones, que fluctúan del 70 --

al 80% a cargo de la aseguradora, en México opera al 75% regular -

mente. 

Por otra parte, en cuanto a las condiciones para conceder la cober 

tura no son otras que las que se establecen en cualquier crédito -

comercial, siempre y cuando se realicen en conformidad tanto del -

contrato comercial respectivo, como de las leyes vigentes en esta 

materia en cada país. 

Capítulo IV. Obligaciones del Asegurado. 

Declaración de Embarques Realizados. 

15. "El Asegurado se obliga a notificar a la Compañía la fecha de 

embarque de la mercancía, en un plazo máximo de 20 días. En -

. caso de que en el contrato comercial se estipulen embarques -

parciales, el Asegurado deberá declarar a la Compañía, en el 

término arriba indicado, la fecha y valor de factura de cada 

embarque efectuado". 
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Modificación del Contrato Comercial. 

16. "El Asegurado no podrá convenir con el comprador ninguna modifi 

cación al contrato comercial, sin el previo consentimiento por 

escrito, de la Compañia. De aprobarse dicha modificación, se 

hará constar en un endoso en el que se especifiquen las nuevas 

condiciones pactadas". 

COMENTARIOS. 

Es de suma importancia que el Asegurado de a conocer a la Compañía 

la fecha de embarque lo más cercano posible, así como el valor de -

factura de los diversos embarques que realice el Asegurado, ya que 

de ello depende la dinámica de la Póliza en cuestión. Pues como sa 

bemos, en este caso no opera la cobertura automática ni el carác -

ter revolvente del límite de crédito, debido a que para cada embar-

que le corresponde su póliza específica. Asimismo, cualquier modi-

ficadón al contrato comercial por cualquiera de las partes involu-

cradas en el mismo deberá informar y endosar las nuevas condiciones 

iniciales como el monto y los plazos del crédito, así como las pri-

mas también se modificarán. 

Capítulo V.- PRIMAS. 

Pago de la Prima. 

17. "La prima se calculará en función de la suma asegurada y del -

plazo de pago del crédito previsto en esta póliza y deberá ser 

pagada por el Asegurado a la firma del presnete Contrato": 

Prima Vencida. 

18. "La prima se considera vencida una vez comenzado el riesgo, es 

decir, al momento del embarque de la mercancía. Sin embargo, 

si el riesgo termina antes del vencimiento previsto por pago 

total anticipado del crédito amparado, se reintegrará al Ase-

gurado el 75% de la prima no devengada". 

Ajuste de Primas. 

19. "Cuando se produzcan modificaciones en las condiciones del con-

trato comercial, aceptadas por la Compañía, que afecten el mon 
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to y/o los plazos del crédito, se hará un ajuste de la prima -

de acuerdo con dichas modificaciones. La diferencia será paga 

da por la parte a cuyo cargo resulte, dentro de los 15 días si 

guientes a la fecha de dicho ajuste". 

Contribución a los Gastos de Investigación Crediticia. 

20. "El Asegurado se obliga a contribuir a los gastos de investiga-

ción crediticia del importador, según la cuota establecida en 

la tarifa en vigor". 

COMENTARIOS. 

Derivada por los mismos principios que rigen a la Póliza específica, 

las primas tienen que ser pagadas por anticipado, es decir, antes -

del embarque de la mercancía, pues sería la forma más segura de que 

esta sea pagada, ya que como la venta del seguro sólo se puede rea-

lizar una sola vez por cada embarque y muchas veces en forma aisla-

da, nadie nos puede asegurar que la prima fuere pagada si ésta tu -

viera que ser pagada en plazos o al final del riesgo. Por otra par 

te, es muy difícil que los créditos otorgados por el Asegurado sean 

pagados por anticipado, simplemente por la situación del mercado --

actual, y si así resultara, se reintegrarán las tres cuartas partes 

de la prima no devengada. La prima a pagar puede fluctuar entre --

0.50 - 5.97% anual, de la suma asegurada. 

111.4 TIPOS DE POLIZA - ANÁLISIS GLOBAL COMPLEMENTARIO 

La COMESEC ofrece 2 tipos de póliza : Global y Específica. 

POLIZA GLOBAL  

Fue proyectada para incluir dentro del seguro y durante su período 

de vigencia todos los créditos que el asegurado concede a sus clien 

tes a un plazo menor de un año. Se adapta a las necesidades de ex-

portadores que realizan ventas frecuentes a corto plazo y que gene-

ralmente corresponden a productos manufacturados y semimanufactura-

dos (bienes de consumo y materias primas industriales). 

Ofrece la ventaja de que una vez establecida y durante su período 

de vigencia (un año), no es necesario hacer ningún trámite previo 

antes de asegurar cada embarque, excepto si se modifican las condi-

ciones iniciales : Aumentos de Límite, nuevos compradores, etc. - 
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Además, la póliza favorece la diversificación de riesgos, lo que 

permite cobrar al exportador primas más bajas mientras mayor sea 

el número de operaciones que presente al seguro. 

Por regla general, el asegurado adquiere el compromiso de proteger 

todas sus ventas al exterior, con excepción de aquellas que reali- 
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ce a través de carta de 

u organismos oficiales, 

expresamente a excluir. 

CONTRATACION.  

crédito irrevocable, a entidades públicas 

así como las que la COMESEC le autorice -- 

El exportador presenta una solicitud de seguro, proponiendo un --

límite máximo de crédito que considere conveniente asignar a cada 

cliente en el extranjero, de acuerdo a sus planes de venta en los 

próximos 12 meses. La COMESEC estudia y evalúa los riesgos infor 

mándole al empresario los términos en que estarza dispuesta a ---

otorgarle su cobertura, incluyendo la tarifa de primas correspon-

dientes. 

Generalmente, las ventas a un mismo comprador a corto plazo son -

frecuentes, por lo que es posible que en determinado momento, se 

produzca una acumulación de deudas. Previniendo esta situación, 

el límite máximo de crédito tiene por objeto precisar hasta qué -

monto puede llegar dichas deudas para efectos del seguro. 

El límite máximo de crédito tiene carácter revolvente, por lo ---

cual, se restablece a medida que el saldo deudor disminuye. 

La duración de la Póliza Global es de un año, revolvente, por lo 

cual, se restablece a medida que el saldo deudor disminuye. 

La duración de la Póliza Global es de un año, renovable automáti-

camente a menos que el asegurado decida darla por terminada, avi-

sando a la COMESEC con 30 días de anticipación. 

Si los términos son aceptados por ambas partes, se firma el con 

trato de seguro respectivo. Una vez contratada la Póliza Global, 

el asegurado debe informar mensualmente a la COMESEC el monto de 

los embarques efectuados durante el transcurso del mes precedente 

y pagar el importe de las primas aplicables a los créditos asegu-

rados. 



El Asegurado puede obtener la inclusión de nuevos clientes cuando 

lo considere conveniente, así como la ampliación de los límites 

concedidos a sus diferentes compradores, previa autorización de la 

COMESEC, a los originalmente aceptados. 

POLIZA ESPECIFICA  

Fue proyectada para proteger las exportaciones a mediano y largo --

plazo, por montos considerables que corresponden generalmente a bie 

nes de capital y que por su naturaleza precisan que su cobertura --

sea contratada individualmente. Sin embargo, puede ser utilizada -

para asegurar operaciones aisladas a corto plazo. 

La forma de contratación de una Póliza Especifica es igual que para 

una Póliza Global. 

Es recomendable que el exportador una vez definidas las caracterís-

ticas de la posible operación ( monto, plazo, documentación, etc.), 

empiece a gestionar con la mayor anticipación posible, el seguro de 

crédito. 

En estas condicones, la COMESEC dispone del tiempo suficiente para 

evaluar el riesgo y presentar oportunamente su posición al respec - 

to, lo que permite al empresario negociar con su posible cliente,--

sobre bases más firmes, e incluir en su cotización el costo de'la -

prima, para repercutir al importador el costo del seguro, si esto -

es posible. 

Los créditos asegurables a plazo mayor de un año, deben cumplir los 

siguientes requisitos : 

A. " Que se pacten amortizaciones semestrales regulares o con una 

periodicidad menor. 

B. Que se establezca en el contrato comercial que la falta de pago 

de un documento hará automáticamente exigible el importe del -

crédito pendiente de vencer. 

C. Que en caso de que no se acuerde lo mencionado en el inciso an 

terior, se realice la venta con reserva de dominio". 

Cabe agregar que es preciso que se haya celebrado el contrato comer-

cial para suscribir una Póliza Especifica. Los asegurados en Póliza 

Especifica deben cubrir el importe de sus primas al firmar el contrato 

de seguro. 
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Los plazos máximos aceptables para efectos del seguro son hasta 18 

meses en Póliza Global y hasta 5 años en Póliza Específica. 

Las operaciones a plazos mayores requieren de un estudio especial 

por razones técnicas. 

PRIMAS. 

A falta de experiencia y elementos estadísticos suficientes para - 

llevar a cabo los cálculos, las tarifas de primas en vigor fueron 

elaboradas con base en un estudio comparativo de las primas cobra-

das por este tipo de seguro en otros países, con objeto de que el 

empresario mexicano pague un importe similar al que pagan exporta-

dores de otros países. 

Existe una tarifa para Póliza Global y otra para Póliza Específi-

ca. Influye en la determinación de las primas, el volumen de ope-

raciones asegurables por el seguro, la experiencia del exportador, 

el número de compradores y países con los que comercia; la situa - 

ción financiera del comprador, la situación económica y estabili -

dad política del país de destino de las mercancías, plazos de cré-

dito, forma de documentación, etc. 

Las tarifas de primas son muy flexibles, pues existen 576 tasas de 

primas diferentes en Póliza Global para cubrir operaciones de 30 a 

60 días (48 tasas para cada uno de los 12 diferentes plazos consi-

derados) y, 160 tasas para cubrir créditos de Póliza Específica -

a plazos que fluctúan entre 6 y 60 meses. 

Los vencimientos de los créditos asegurados pueden prorrogarse con 

autorización previa de la COMESEC, solicitada antes de su venci --

miento. Como constituye una agravación del riesgo, da lugar al pa-

go de una sobre prima cuyo importe se determina de acuerdo al monto 

y duración de la prórroga. 

111.5 REGLAS DE OPERACION DE FOMEX Y EL PROGRAMA DE GARANTIAS A  

LA EXPORTACION. 

Como ya mencionamos, FOMEX es un fideicomiso que surgió con el pro 

pósito de coadyuvar a resolver los problemas a que se enfretaban --

las empresas mexicanas, para colocar sus productos en el extranjero, 

en condiciones de crédito competitivas con las de vendedores de otros 

países y minimizar el riesgo que corrían dichas empresas en el caso 



de que los importadores extranjeros no les pagaran su precio por la 

realización de riesgos de carácter político; para ello FOMEX imple-

mentó sus Reglas de Operación, las cuales fueron aprobadas al 19 de 

junio de 1963, pero como consecuencia de la evolución de nuestro 

país, se fue modificando el fideicomiso hacia las prioridades que le 

fueron señaladas y por lo tanto se han ido cambiando sus reglas de 

operación. La estructura actual que presentan las mencionadas re -

,glas es la siguiente : 

SECCION I. DISPOSICIONES GENERALES. 

SECCION II. APOYO A LA EXPORTACION. 

Capítulo 1. Programa de Financiamiento a la Prexportación. 

Capítulo 2. Programa de Financiamiento a la Exportación. 

Capítulo 3. Programa de Garantías a la Exportación. 

SECCION III. APOYO A LA SUSTITUCION DE IMPORTACIONES. 

Capítulo 1. Programa de Financiamiento a la Producción y Com 

praventa de Bienes de Capital. 

Capítulo 2. Programa de Garantía Contra Falta de Pago de Cré 

dítos Otorgados para la Fabricación de Bienes de 

Capital. 

Capítulo 3. Programa de Garantía al Primer Adquiriente de Bie 

nes de Capital Contra' Pérdidas Derivadas del Mal 

Funcionamiento de los Mismos. 

Capítulo 4. Programa de Financimiento a la Producción, Exis - 

tencias y Compraventa de Bienes de Consumo en las 

Franjas Fronterizas, en Apoyo al Plan Nacional - 

de Desarrollo Industrial. 

Sin embargo, nuestro objetivo no es estudiar las Reglas de Opera --

ción de este organismo, sino un punto que contemplan dichas reglas, 

es decir, el Capítulo 3, de la Sección II de las mismas. Esto es, 

el Programa de Garantías a la Exportación. Para ello es necesario -

recordar que este programa tiene como objetivo principal el de pro-

teger a los exportadores o a las instítucíones de crédito interme - 

diarias contra los Riesgos a ,que está expuesto el pago de sus cré- 

ditos derivados 	las operaciones de exportación de materias pri- 
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mas, productos semimanufacturados, manufacturados y de servicio, tan 

to en la etapa de pre-embarque como en la de post-embarque. A dife-

rencia con la COMESEC; FOMEX, mediante su Programa de Garantías pro-

tege al exportador mexicano contra los riesgos políticos y extraordi 

narios (excluye los riesgos comerciales de los cuales se ocupa la --

COMESEC), mediante la celebración de tres contratos que hacen la fun 

ción de pólizas (global y específica) de exportación, dichos contra-

tos son de tres tipos : 

a) Un contrato de garantía de crédito de exportación de carácter 

global (anexo 1). 

b) Un contrato de garantía de crédito de exportación de carácter 

específico con intervención de un exportador (anexo 2). 

c) Un contrato de garantía de crédito de exportación de carácter 

específico con intervención de un banco (anexo 3). 

Tales contratos integran en sí el programa de garantías a la exporta 

ción implementados por FOMEX, las cuales, en términos generales y con 

el propósito de sintetizar en todo lo posible el contenido del mis - 

mo, se hará un estudio de manera esquemática délos contratos antes 

señalados que englobe a los tres, pretendiendo de esta manera visua-

lizar su esencia sin perder su estructura original*. 

PROGRAMA DE GARANTIAS A LA EXPORTACION DE FOMEX  

Riegos Políticos, Extraordinarios y Otros : 

a) Asume los Riesgos : 

FOMEX: Es importante señalar que para cada uno de los riesgos 

que se garantizan se deben cumplir determinados requisitos de 

tallados en las Reglas de Operación de FOMEX. 

b) Recursos. 

Primas de las Pólizas. Recursos generales de FOMEX, en caso 

necesario. 

c) Riesgos que se Garantizan, Límites y Cobertura. 

I. Garantías de Pre-embarque. 

Riesgos : 

- Anulación de autorización concedida al importador. 

*Cabe hacer la aclaración de que en estos contratos no se incluyen 
los riesgos extraordinarios, pues estos se empiezan a cubrir a --
partir de 1981 y los nuevos contratos se están elaborando. 



67 

- Cambios en la legislación de importaciones en el país compra 

dor que impidan la exportación. 

- Incumplimiento del importador a condiciones del contrato o 

cancelación del mismo. 

- Falta de pago a las instituciones que conceden créditos a los 

exportadores, originada por insolvencia o mora prolongada de 

dichos exportadores. 

- Falta de pago a las instituciones que conceden créditos a los 

exportadores con motivo de la adquisición de insumos importa-

dos, bajo determinadas circunstancias, siempre que la falta 

de pago esta originada por insolvencia o mora prolongada. 

Límites de Garantía : 

- En los cuatro primeros riesgos anteriores : 

. mercaderías con más de 50% de integración nacional : costo 

directo . 

. mercaderías con menos de 50% de integración nacional : par-

te mexicana del costo directo. 

En el quinto riesgo : 90 % de los créditos otorgados por 	ins-

titución ( a través de carta de crédito o aval ). 

Cobertura : 

Hasta 90% de la pérdida, sin exceder de los límites de garantía de 

FOMEX. 

II. Garantías de Post-embarque. 

Riesgos : 

- Inconvertibilidad e intransferibilidad. 

- Requisición, expropiación o confiscación de los bienes del 

importador, por parte de autoridades gubernamentales. 

- Disposición expresa de carácter general de autoridad guber-

namental. 

- Fenómeno natural de consecuencias catastróficas. 

- Insolvencia o mora prolongada del importador por guerra, --

hostilidades, guerra civil, u otros semejantes. 

- Incumplimiento del deudor o su garante cuando sean un banco 

o bien una entidad pública o de servicio publico aceptables 

para FOMEX. 

- Cuando se trate de una operación de interés nacional a jui- 



cio del Comité Técnico de FOMEX, de la Secretaria de Hacien-

da o del Banco México. 

Límites de Garantía : 

Están en Función del Tipo de Productos y de servicios de que - 

se trate y de los plazos del crédito. 

Cobertura : 

Hasta el 90% del crédito garantizado, aplicado en cada caso so 

bre la pérdida que sufra el beneficiario. 

III. Garantías en el Caso de Servicio de Construcción o Similares -

Prestados en el Extranjero. 

Riesgos : 

- Durante la ejecución de la construcción. 

- A partir de la estimación o certificación de la obra. 

Limites de Garantía : 

Una cantidad que se determina conforme al ingreso neto de divi 

sas y de acuerdo al valor de los equipos e instalaciones auxi-

liares que el exportador utilice en la prestación del servicio. 

Cobertura: 

Hasta el 90% de lapérdida determinado sobre el límite de ga 

rantía. 

IV. Garantías Contractuales  

FOMEX garantiza a las instituciones crediticias la pérdida que 

sufran por la emisión de garantías contractuales (Bonds) que -

hayan otorgado. 

Riesgos : 

- Garantías previas a la presentación de una oferta (Tender --

Bonds). 

- Garantías de sostenimiento de la oferta ( BID - Bonds). 

- Garantías de devolución ( Advanced Payment Bonds). 

- Garantías de ejecución (Performance Bonds). 

- Garantías al exportador que cualquier depósito efectuado se-

rá utilizado por el importador en los términos establecidos 

en la licitación. 

- Otras garantías contractuales usuales en el comercio exterior. 
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Limites de Garantía: 

A determinar en cada caso por FOMEX. 

Cobertura : 

Hasta el 90% del límite de garantía. 

d) Beneficiarios del Seguro. 

- Los exportadores de bienes y servicios del país. 

- Las instituciones financieras que efectúan operaciones de finan-

ciamiento de pre-embarque, post-embarque y servicios de construc 

ción o similares en el extranjero. 

e) Plazos  

Hasta 10 años. 

f) Países  

Hay 56 países (clasificados en cuatro categorías) de destino - 

de las exportaciones que cubre el seguro. 

g) Primas  

En general, dependen del plazo de operación (entre 180 días y 

10 años), de los riesgos cubiertos y de la situación y perspec 

tivas económicas del país de destino de la exportación. Las - 

tasas pueden fluctuar entre 0.125 y 2.30% aplicable sobre el -

monto principal del crédito. Hay determinados riesgos con pri 

mas mayores. 

111.6 COMPARACION Y DIFERENCIAS ENTRE LA POLIZA GLOBAL Y ESPECIFI-

CA DE EXPORTACION. 

Como se ha podido vislumbrar, en realidad, existen solo dos tipos -

básicos de pólizas: la póliza global o abierta y la póliza indivi -

dual o específica. Esta última, se utiliza, normalmente, en crédi-

tos a plazo medio y largo que no se realizan con regularidad y que 

presentan características muy particulares, por lo que se hace ne - 

cesario el examen detallado de cada transacción. Esta es, en princi 

pio, una póliza selectiva, puesto que el proveedor puede escoger --

el riesgo contra el que desea protegerse. Sin embargo, a fín de -- 

mantener el principio de globalidad, 	normalmente las compañías de 

seguros de crédito otorgan esta protección a través de la llamada -

convención global, o sea, el compromiso del exportador para asegu - 

rar también futuras exportaciones, si las tuviere. Normalmente el 
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plazo de este compromiso es de uno a tres años y las primas se redu-

cen en función del mismo. Cuando el exportador tiene un volumen más 

o menos constante de exportaciones homogéneas, se aplica la llamada 

póliza global, en la cual el asegurado se obliga a solicitar la co 

bertura de todas sus ventas que efectúe en pago diferido. En esta 

forma, se aseguran tanto las ventas a crédito que implican un ríes 

go mínimo, como las más riesgosas, lo cual hace posible dentro de un 

cierto volumen de operaciones, una adecuada distribución de riesgos. 

Esto permite que las primas sean más bajas en proporción a las que -

se aplican a las pólizas especificas. En la medida en que el princi 

pio de la adecuada distribución de riesgos se conserve, pueden hacer 

se excepciones para ciertos sectores o tipos de operaciones. 

111.7 COMPARACION Y DIFERENCIAS ENTRE EL SEGURO DE CREDITO DE EXPOR-

TACION OFICIAL Y RESPALDADO POR EL GOBIERNO (FOMEX-RIESGOS NO 

COMERCIALES) Y EL RESPALDADO POR EMPRESAS PRIVADAS (COMESEC --

RIESGOS COMERCIALES). 

Los riesgos que entrañan las ventas en el extranjero con pagos dife-

ridos se pueden divídar en dos grandes categorías : riesgos comercia 

les y riesgos no comerciales; los primeros, es decir, la insolvencia 

o mora- prolongada en el pago por parte del comprador, y los segundos, 

que pueden ser de tres clases : en primer lugar, los de orden políti-

co (guerra, revolución o insurrección en el país del comprador); en 

segundo lugar, riesgos económicos (escasez de divisas y moratorias --

en el país del comprador o prohibición de importar las mercancías mo-

tivada por la modificación de la reglamentación pertinente con poste-

rioridad a la firma del contrato); por último, riesgos catastróficos 

(desastres naturales en el país del clientes extranjero). 

Los riesgos comerciales, fundamentalmente distintos de los riesgos --

que suele entrañar el crédito, tienen las tres características siguien 

tes: en primer lugar, son independientes de la situación, financiera -

de un comprador determinado, su aparici8n y evolución escapan al con - 

trol o a la influencia del comprador o el vendedor; una política co 

mercial prudente y una buena administración del crédito 	 



no garantizan su mantenimiento dentro de límites razonables. En -

segundo lugar, los riesgos no comerciales afectan en muchos casos 

a todas las deudas de un país y, por ende, pueden causar pérdidas 

o moras de enorme magnitud. Y en tercer lugar, una variante bien 

conocida de este tipo de pérdidas eslabonadas, en la que los pagos 

de todo el país comprador se paralizan por completo, es la conge-

lación de las operaciones de cambio, que constituye uno de los ---

principales riesgos económicos. 

Las empresas privadas de seguro de crédito a la exportación sólo -

ofrecen una cobertura limitada contra los riesgos del comercio ex-

terior, cobertura que no se extiende a los riesgos no comerciales. 

Los aseguradores privados no pueden asumir esos riesgos porque la 

constitución de reservas suficientes para hacer frente a los posi-

bles siniestros requeriría movilizar unos fondos que no guardan --

proporción con los recursos financieros del mercado de seguros pri 

vado. Además, los riesgos que presentan las ventas de exportación 

a los gobiernos, a entidades oficiales como los municipios y a or-

ganizaciones públicas que no pueden declararse en quiebra, como las 

empresas comerciales estatales, se consideran riesgos no comercia-

les, y, por lo general, los aseguradores privados no los cubren. -

Tampoco pueden asegurarse en el mercado privado los riesgos comer-

ciales de las transacciones de exportación a más largo plazo, sobre 

todo con un crédito de cinco años. Por ultimo, las empresas pri-

vadas no están dispuestas a cubrir los riesgos comerciales de las 

ventas a países cuyo grado de estabilidad económica o política no 

sea plenamente satisfactorio. 

Sin embargo, en la actualidad, con la práctica del reaseguro y coa-

seguro entre las diversas compañías de seguros de crédito externo, 

así como el reaseguro tomado por el gobierno en riesgos extraordi 

narios y políticos; 	todas las limitaciones antes mencionadas 

de las compañías privadas resultan mínimas. 

Sólo las instituciones de seguro de crédito a la exportación oficia 

les o respaldadas por el gobierno pueden ofrecer una protección to-

tal contra riesgos comerciales y no comerciales. El Estado, con -- 
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los recursos financieros de que dispone, puede dar a las transac - 

ciones de seguros la estabilidad necesaria, y en particular, ha --

cer frente a la acumulación masiva de liquidaciones de riesgos no 

comerciales. 

Las dos ventajas principales del seguro de crédito a la exporta-

ción respaldado por el gobierno, son la protección del exportador 

contra pérdidas, posiblemente fatales, derivadas de riesgos en re-

lación con el pago, y la ayuda que representa la cobertura del se-

guro para el exportador que trata de obtener financiación para sus 

operaciones. 

Por otra parte, además de las ventajas que ofrece la amplia cobertu 

ra de riesgos, los exportadores se benefician de la labor de reunión 

de datos sobre la solvencia de los compradores extranjeros y de in -

formación económica y política sobre los mercados compradores, que -

efectúan los aseguradores de crédito a la exportación: El servicio 

de información de la institución de seguro de crédito a la exporta 

ción reduce considerablemente las dificultades del exportador para -

familiarizarse con el comprador y mantenerse al corriente de las --

cambiantes condiciones comerciales en los mercados extranjeros. 

111.8 ESTRUCTURA DEL SEGURO DE CREDITO DE EXPORTACION EN BRASIL ,Y --

ARGENTINA  

Inducidos por la complejidad y la amplitud del seguro de crédito en 

estos países, lo cual nos llevaría mucho tiempo realizar un estudio 

detallado, y sabiendo de antemano que dicho estudio tan sólo nos sir 

ve como punto de comparación con el realizado anteriormente (México), 

se creyó conveniente abordarlo de manera esquemática, pero que de ---

ninguna forma perdiera la esencia del mismo, procurando abarcar en su 

totalidad los tipos fundamentales de riesgos que cubre el seguro de 

crédito en estos países, y pretendiendo a la vez que lleven un orden 

lógico basados en los objetivos básicos que persiguen cada uno de --

ellos, lo cual redunda así mismo en la cabal comprensión del mismo. 

De este modo, la estructura del mencionado seguro de crédito en los 

paises antes citados, quedará como sigue : 
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ESTRUCTURA DEL SEGURO DE CREDITO DE EXPORTACION EN BRASIL  

A. Riesgos Políticos y Extraordinarios.- 

1. Riesgos que se garantizan y cobertura. 

a) Como consecuencia de medidas adoptadas por los gobiernos extran-

jeros : 

- No se reciba el pago 

- Intransferibilidad 

- No se reciba el pago, dentro de los 4 meses siguientes al vencí 

miento, por moratoria general en el país deudor. 

- No se realice el pago, de cualquier forma, dentro de 6 meses. 

b) Guerra civil externa, revolución o acontecimientos similares, en 

país deudor. 

c) Catástrofes tales como maremotos, terremotos, inundaciones y 

erupciones volcánicas. 

d) Requisición, destrucción o avería, por motivos políticos, de los 

bienes objeto del crédito, entre el monto del embarque y la recep - 

ción por el cliente extranjero (dentro de determinadas condiciones). 

e) Pérdida para el exportador como consecuencia del recuperamiento 

de su mercadería o de dejar de ejecutar un servicio, autorizado por 

autoridades brasileñas, para evitar un riesgo político latente. 

f) En determinadas condiciones especiales : 

- imposibilidad de realizar exportación de bien o de servicio por 

decisión del gobierno brasileño o de gobierno extranjero posterior 

a la firma del contrato. 

- Imposibilidad de retorno de mercaderías exportadas en consigna - 

ción para ferias, muestras, exposiciones o análogas 

- Imposibilidad de amortización de gastos realizados en la prospec 

ción de mercados externos. 

*Régimen promocional de financiamiento de exportación de Brasil. 
Preparado por el Proyecto Conjunto CEPAL/CCI en Promoción de Ex-
portaciones, con datos proporcionados por los organismos naciona 
les correspondientes. Mesa redonda sobre financiamiento de las 
exportaciones de manufacturas en América Latina. Santiago de --
Chile, Junio-Julio de 1981. Anexos al final: formatos, solicitu 
des, condiciones generales y pólizas. 



- rescisión de contrato de fabricación por iniciativa del 

importador. 

- no pago a una institución de crédito por insolvencia --

del financiamiento concedido para la producción de bie-

nes de exportación. 

2. Cobertura de los riesgos. 

- Hasta el 90% de la pérdida. 

3. Beneficiarios del seguro. 

4. Plazos  

- Los exportadores pueden contratar seguros contra estos ries 

gos por créditos hasta por un plazo de 5 años. 

5. Países  

- Los países se clasifican en tres categorías. Se pueden ase 

gurar exportaciones dirigidas a los países incluídos en las 

mismas. 

6. Primas. 

- Las primas son función de la situación económica-financiera 

y político-social del país importador. En general, las --

primas corresponden a tasas de 0.03%, 0.06% y 0.09% mensual, 

respectivamente, para países grupo o categoría A, B y C. 

B. Riesgos Comerciales. 

1. Riesgos que se garantizan y cobertura. 

- Insolvencia del importador de mercaderías o servicios 

brasileños, de derecho o de hecho. 

2. Cobertura de los riesgos. 

- Hasta un 85% en el caso de riesgos que tienen un limite 

de crédito fijado por el asegurador, y hasta un 70% en 

caso de cobertura automática ( para créditos de hasta 

US $15,000). 

3. Beneficiarios del seguro. 

4. Plazos. 

- Los exportadores pueden contratar seguros para cubrir es 

tos riesgos por créditos de hasta 5 años. 

5. Países. 

- Lo mismo que para los riesgos políticos y extraordinarios. 

6. Primas. 

- Las primas dependen de la naturaleza de la mercadería y de 
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la situación económica-financiera de los importadores. Los 

riesgos se clasifican en tres categorías que quedan para --

efectos de las primas de 0.08%, 0.10% y 0.12% mensual, se - 

gún correspondan a las categorías A, B y C, respectivamente. 

ESTRUCTURA DEL SEGURO DE CREDITO DE EXPORTACION EN ARGENTINA * 

A. Riesgos Políticos y Extraordinarios. 

1. Riesgos que cubre : 

a) Desastres naturales 

- Guerra civil o internacional 

- Revolución 

- Sublevación 

- Confiscación 

- Expropiación 

- Prohibición de expropiar 

- Prohibición de cancelar no imputable al exportador 

b) Dificultad en transferencia de divisas 

c) Moratoria general 

d) Suspensión o rescisión del contrato, por razones previstas 

por incisos anteriores. 

e) Incumplimiento del pago cuando el comprador o garante.es -

el Estado o una entidad a la que la Autoridad Aplicación -

le atribuya carácter público. 

f) Mora prolongada o insolvencia comercial siempre que no --

sean cubiertas por normas corrientes por asegurador en el 

país. 

g) Riegos (a) para el caso de asegurado de una licencia de --

reexportación. 

2. 	Las materias que se cubren son : 

Créditos de exportación de : mercaderías, servicios, consulto 

rías, o por venta de : mercaderías depositadas, consignadas o 

localizadas en el exterior contra riesgos señalados en los in 

cisos a, b, c, y e. 

*Régimen promocional de financiamiento de exportaciones de Argentí 
na. Preparado por el Proyecto Conjunto CEPAL/CCI en Promoción de 
Exportaciones, con datos proporcionados por los organismos naciona 
les correspondientes. 
Mesa redonda sobre financiamiento de las exportaciones de manufac- 
turas en América Latina. 	Santiago de Chile, Junio-Julio de 1981. 
Anexos al final : formatos, solicitudes, condiciones generales y 
polízas. 
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Pagos previstos durante el período de fabricación o entrega o por 

contratos de servicios o consultoría. 

Costos incurridos durante la fabricación contra riesgos defini 

dos en el inciso "d". 

Mercaderías depositadas, consignadas o localizadas en el exterior 

para ferias y exposición. 

Créditos que una empresa conceda por ejecución en el exterior. 

Costos incurridos en estudios y proyectos previos para ejecución 

de obras en el exterior. 

Valor de maquinarias útiles y obras provisorias localizadas en el 

exterior para ejecución de obras. 

Créditos que organismos financieros otorguen para la financia --

ción de operaciones de exportación o conexas a las mismas, a tí-

tulo de garantía, previo juicio de la Autoridad•( Ministro de Co-

mercio). 

3. Cobertura de los riesgos : 

En general : 

Se garantiza el 100% de los créditos a comprador privado. 

Se garantiza el 90% de los créditos a comprador público. 

4. Productos que cubre : 

Todos los que pueden ser vendidos a crédito según Banco Cen - 

tral. 

5. Plazos Máximos : 

Hasta 8 1/2  años, salvo excepciones. 

6. Obligatorio : 

Para todas las operaciones.con financiamiento promocional. 

7. Países : 

Cualquier país con el que el Gobierno argentino mantiene rela- 

ciones comerciales. 

8. Costo de las Primas : 

Operaciones 1 año : 0.4% 

Operaciones 3 años : 1.1% 

Operaciones 8 1/2 años : 2.6% (en definitiva dependen de pla- 

zo y país importador) (son competitivas). 
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B. Riesgos Comerciales u Ordinarios. 

I. Riesgos que cubre.: 

- Riesgos de fabricación ( insolvencia del comprador ). 

- Insolvencia del deudor ( legal o de hecho ). 

2. Cobertura de los riesgos : 

En general, 80% del crédito (como excepción 75% o 70%). 

3. Productos que cubre : 

Todos. 

4. Plazos Máximos : 

Hasta 5 años. 

5. Obligatorio  

Si no hay avales solventes u operaciones menores de US 

$200,000, para el caso de productos promocionados. 

6. Países : 

América, paises desarrollados y sólo algunos de Africa y -

Asia. 

7. Costos de Primas : 

Operaciones 1 año : 1 % 

Operaciones 3 años : 3.5% 

Operaciones 5 años : 5 % (en definitiva dependen del país 

importador, solvencia del importador y plazo del crédito). 

Existe póliza global con primas 25% más bajas que las ante 

riores. 
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CAPITULO IV.- VENTAJAS Y LIMITACIONES DEL SEGURO DE CREDITO DE 
EXPORTACION (APOYO A LA EXPORTACION) 

IV.- 1 LA OPERACION DE COMPRA-VENTA MERCANTIL  

Antes de analizar las ventajas y limitaciones del seguro de crédito 

de exportación debemos entender con claridad las operaciones de ---

compra-venta mercantil, a las cuales es aplicable este mecanismo. 

La operación de compra-venta es la necesidad de una persona (físi-

ca o moral) de adquirir una mercancía (ya sea para su uso o comer-

cio) dando a cambio una determinada cantidad de dinero equivalente 

al precio fijado a la mercancía. Es decir, en su concepto más sim 

ple la operación de compra-venta es un trueque de mercancía por di 

nero. 

Sin embargo, es frecuente que el comprador, no'obstante la necesi-

dad que tenga de la mercancía, no cuente con los recursos para po-

derle pagar al momento y el vendedor, con el propósito de realizar 

su mercancía, le acepte a cambio un título representativo del pao 

(título de crédito), o bien una simple promesa que será pagada a• 

cierto tiempo, lo cual quede estipulado en la factura (cuenta abíer 

ta), documentos que comúnmente son descontados de inmediato por -

una institución financiera, para hacerse de efectivo mientras tran 

curre el tiempo pactado para obtener el pago del comprador. 

Por ánimo, también es común que el vendedor no pueda otorgar nin-

gún plazo para el pago y el comprador lo requiera, por lo que recu 

rre a una institución financiera para que, a su nombre, pague de -

contado al vendedor, comprometiéndose 11 a pagar el importe de la 

mercancía. 

Gráficamente podemos ejemplificar lo anterior de la siguiente ----

manera : 
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MERCANCIAS 

DINERO 

VENDEDOR 

Caso 1 	Operación de compra-venta 
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COMPRADOR 

Caso 2 Operación de compra-venta con crédito 

VENDEDOR 

CON COMPROMISO DE PAGO 

A "X" DIAS DE PAGO 

MERCANCIAS 

-41PRESENTACION DE TITULOS-f 

4---PAGO DE LOS TITULOS41-- 

1\N\ TITULOS DE CREDITO O FACTURAS 



MERCANCIAS 

DESCUENTO-1 INS.FINAN HI1PRESENTACION DE-. 
DE TITULOS 	TITULOS 

PAGO DE TITULOS 

TITULOS DE CREDITO O FACTURAS 

CON COMPROMISO DE PAGO A 

X DIAS DE PAGO 
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Caso 3 	Operación de compra-venta con crédito Y descuento con una 

institución financiera. 

Caso 4 Operación de compra-venta con crédito al comprador 

MERCANCIA 

VENDEDOR 

11  
PAGO DE CONTADO 4 

SENTACION DE TITULOS------> PfE 

PAGO DE TITULOS 

INS. FINANCIERA 

COMPRADOR 

1 
14-- 

 TITULOS DE CREDITO 

A X DIAS 



En la actualidad, como se puede observar, son inoperantes los dos 

primeros casos, (1 y 2) pues en el primero, prácticamente se requie 

re hacer el pago anticipado (Importador) al embarque de la mercan -

cía, es decir, que para la transacción es condición hacer el pago -

al contado, inclusive permite al exportador solicitar el efectivo -

antes de haber realizado el embarque o en el momento de iniciar la 

producción del artículo que va a exportar. 

Para el tema que nos ocupa, es evidente que este mecanismo de pago 

no es el idóneo para promover las ventas al extranjero. 

Y en el segundo caso, ya no es suficiente el hecho de otorgar cré 

dito para ganar mercados, ya que debido a la competencia interna 

cional, este mecanismo lo puede realizar cualquier exportador de 

cualquier país (con desventaja, claro, para los paises económica -

mente pobres ). Lo interesante de este procedimiento, es el de en-

contrar mecanismos menos rígidos, con el fin de obtener mayores ven 

tas y que, en última instancia, se beneficien tanto el exportador -

como el importador. 

Por el método de exclusión, podemos inferir de esta manera que los 

casos (3 y 4) anteriormente citados, son los que tienen mayor acep-

tación en las operaciones de compra-venta por las características - 

que presentan cada uno de ellos, pues la flexibilidad en el medio de 

pago utilizado, hace que se agilicen las operaciones comerciales, - 

ya que cualquier buen negociante que se jacte de ello, sabe que el 

éxito de sus transacciones están determinadas por la rapidez en la 

recuperación de su cartera de crédito. Los mecanismos de pago a -

los que hemos hecho alusión son los siguientes : 

cuenta abierta y carta de crédito, para el tercero y cuarto casos. 

De la cuenta abierta ya hablamos lineas atrás, en lo que respecta a 

la carta de crédito tenemos lo siguiente : 

Por definición dada en el ABC de las exportaciones, "la Carta de -

Crédito documentaria, es un compromiso que adquiere una institución 

bancaria por cuenta de una firma, ante otra firma, por conducto de 

otra institución bancaria de pagar determinada suma o aceptar le -

tras a favor del exportador, contra presentación de determinados - 

documentos y el cumplimiento de las condiciones estipuladas en la -

misma". 
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De la anterior definición resultan cuatro elementos que intervienen 

en el mecanismo de una Carta de Crédito : 

1. El solicitante o importador. 

2. El banco emisor o expedidor. 

3. El banco confirmador o notificador. 

4. El beneficiario o exportador. 

Existen varios tipos de Carta De Crédito, que ofrecen una mayor o 

menor seguridad a la operación, las principales son las siguien --

tes : 

a) Revocable e Irrevocable.- Esto es de acuerdo a la cancelación 

o duración de la misma. Cuando una Carta de Crédito es revo-

cable, el banco emisor puede cancelar su obligación y por lo 

tanto no existe compromiso entre el beneficiario y el banco. 

Caso contrario en la Carta de Crédito irrevocable, compromete 

Totalmente el banco a cubrir el importe deja misma al benefi 

ciario, si éste cumplió con lo estipulado en la misma. 

b) Confirmada e inconfirmada. Se trata de una carta de crédito 

confirmada, cuando la obligación irrevocable de el banco emi-

sor, está garantizada por el banco notificador. E inconfirma 

da, el caso contrario, es decir, cuando no está garantizada -

por el banco notificador. 

De acuerdo a las divisiones anteriores, las cartas de crédito más 

conocidas en los medios comerciales internacionales son : 

a) Revocable no confirmada: la cual no ofrece ninguna garantía de -

pago al exportador. 

b) Irrevocable no confirmada: en la cual la responsabilidad de pago 

recae exclusivamente en el banco emisor. 

c) Irrevocable confirmada : en la cual la responsabilidad de pago 

recae en el banco emisor y notificador. 	Esta es la de uso más 

generalizado en el comercio. 

Si hemos de ser objetivos en el análisis de este altimo punto, o más 

bien de este tipo de carta de crédito (irrevocable confirmada), es - 

un documento que fácilmente puede sustituir al seguro de crédito de 

exportación y de hecho lo hace, es decir, es la competencia más fuer-

te para el seguro, pues minimiza el riesgo en toda su esencia (crédi-

to). Sin embargo, la diferencia entre los dos estriba en su estructu 
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ra de operación y al costo del mismo, pues es indudable que es mu 

cho más "barato" el seguro de crédito que la carta de crédito, 

así como la facilidad para obtenerlo; además de otras ventajas 

que veremos en los siguientes puntos de este mismo capítulo. 

IV. 2.- EL SEGURO DE CREDITO COMO GARANTIA. 

"Todos los seguros de daños conocidos protegen un determinado ac-

tivo de las empresas y se puede decir que una empresa bien organi 

zada con una conciencia de lo que significa la administración de 

riesgos, tenderá a trasladar a un tercero (compañía de seguros) -

las eventualidades que le puedan afectar, incluso las no repre --

sentadas en su contabilidad como la vida o accidente de su perso-

nal". 

Si se analiza una empresa, la que sea, sin importar su tamaño o -

su capital, veremos que mínimamente cuentan con una póliza, ya --

sea de las instalaciones, equipo, inventarios, camiones, autos, -

etc., adaptándose las coberturas de acuerdo al tipo de industria 

que se trate. Que sin embargo, dichos riesgos por separado no --

pondrían en peligro la estabilidad de la empresa asegurada, pues 

la fuente de ingresos no proviene de los riesgos cubiertos. 

Debido a que antes no existía el seguro de crédito, las empresas 

no habían podido trasladar a un tercero al riesgo de no hacer --

efectivo el pago de sus cuentas por cobrar, las cuales son la ge-

neración permanente de recursos de la empresa, y además un acti - 

no muy importante de la misma. 

El mecanismo para suplir lo anterior, había sido establecer una -

reserva de cuentas incobrables, o bien considerar dentro sus pre-

supuestos una pérdida basada en la experiencia.  tenida en años an-

teriores (en la actualidad no se puede dejar nada al azar), es de 

cir, lo anteerior no es más que un paliativo, pues no erradica la 

posibilidad de tener una pérdida que se salga de su control y que 

afecte la situación financiera de la empresa y resquebraje su or-

ganización. 
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El seguro de crédito a la exportación tiene como principio y fina 

lidad, cubrir gran parte de esta siniestralidad, y evitar una pér 

dida mayor a la normal que es la mayoría de las veces irreversi - 

ble y de consecuencia funestas. 

El seguro de crédito a la exportación, como todos los seguros de 

daños (renglón donde legalmente se contempla, aun cuando no lo --

es), cubre riesgos, en este caso de la incobrabilidad de los cré-

ditos derivados deja exportación. 

Cuando no se conoce el seguro de crédito a la exportación, es muy 

coman decir a los empresarios "yo tengo ya formada una reserva --

de cuentas incobrables que me protege de esta eventualidad", la -

cual, si se analiza, tiene varios inconvenientes : 

a) No se conoce nunca el monto de pérdida a que da lugar la even 

tualidad, si se conociera, no sólo se tendrían reservas para 

este concepto, sino también para cualquier otro. 

b) La reserva, cuando se constituye, es una partida que afecta a 

impuestos, o sea que tiene que ír dentro de pérdidas y ganan-

cias como una utilidad. 

c) Afecta la capacidad de pago de la empresa, ya que se presenta 

como disminución de activo circulante. 

d) No tiene disponibilidad inmediata, ya que no es líquida y en 

todo caso, si se presenta la falta de pago, y determina la in 

cobrabilidad, la empresa sufrirá por la falta de recursos que 

esperaba, producto de sus ventas al exterior. 

Por otra parte, como se sabe, fiscalmente todas las primas de se-

guros son deducibles para estos efectos, con la cual al asegurado 

no le está costando la prima del seguro en su totalidad, sino la 

mitad. Asimismo, también fiscalmente se puede considerar que, si 

el riesgo cubierto por los organismos autorizados para tal efec-

to es insolvencia, la parte no cubierta por el seguro se puede --

llevar a resultados. 

Es decir, las ventajas que traería el cubrir los riesgos o even-

tualidades originadas por la venta a crédito al extranjero, me - 
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diante el pago de una prima, serían entre otras : 

a) No está expuesto (el exportador) a una pérdida mayor. 

b) No tiene dificultades para demostrar fiscalmente la insolven-

cia. 

c) No incurre en mayores gastos de cobranza puesto que la compa-

ñía aseguradora absorbe gran porcentaje (de acuerdo a la co - 

bertura) de los mismos. 

d) El asegurado o exportador tiene acceso a mayores lineas de --

financiamiento. 

e) Libera a su comprador para tener mayor capacidad financiera. 

Limitaciones del Seguro de Crédito de Exportacion. 

Se pueden contemplar tres tipos de limitaciones o dificultades --

al solicitar este servicio : 

a) Costo de la prima. Definitivamente cuando se contrata cual --

quier seguro, la decisión obedece, a que previamente se hizo 

una evaluación de las ventajas que tiene, contra el precio del 

mismo. Y el Seguro de Crédito de Exportación no es la excep-

ción, y aún más, el análisis tiene que ser más detallado por 

ser prácticamente desconocido en el mercado, y sin embargo con 

todo y esto, comparado con otro tipo de seguros (incendio, ro-

bo de autos, etc.) el costo del seguro de crédito es infiniti-

vamente menor. 

b) De carácter estructural. Son dos limitaciones las que tiene en 

este sentido, la primera es que no participa en la totalidad -

de la pérdida (fluctúa entre el 70 y 85%) por las causas ya --

mencionadas (capítulos 111.2 y 111.3; estudio de la póliza álo 

bal y específica de exportación). La segunda, es que el ase -

gurado recibe el pago de la indemnización hasta configurarse -

cualquiera de los riesgos imprevistos en el contrato, este pla 

zo para indemnizar, puede llegar hasta seis meses después del 

vencimiento del crédito. Sin embargo, esto se puede comparar 

con el tiempo en que cualquier empresa tardará en llevar fis 

calmente a incobrables un crédito. 

c) De operación.- Una de las causas por las que el seguro no es 

efectivo en su oportunidad, es por el incumplimiento del ase 

gurado, ya sea como vendedor o en el manejo de su póliza. 
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El seguro es una garantía incondicional, en lo referente al riesgo 

que cubre, siempre y cuando se cumpla con lo siguiente : 

1.- Que la venta se haga de acuerdo y en los términos pactados. 

2.- Que se otorgue el crédito de acuerdo a las condiciones de lí-

mite, plazo y requisitos establecidos en el contrato del se 

guro. 

3.- Que se declare el riesgo cuando se inicia. 

4.- Que se pague la prima correspondiente. 

5.- Que se declare el crédito cuando venza y no sea pagado. 

6.- Que se lleven a cabo las gestiones de cobro necesarias en cada 
caso, etc. 

IV.- 3. EL SEGURO DE CREDITO COMO PREVENCION DE RIESGOS. 

Todos los seguros deben en principio contemplar sistemas que impi-

dan o minimicen la presentación del siniestro (pues ello favorece -

a las dos partes, asegurado y aseguradora), en la práctica son muy 

pocas compañías las que realizan estudios profesionales para que --

esto no suceda. 

En el seguro de crédito de exportación en México, el estudio deta - 

llado de riesgos antes de iniciarse es un factor básico para su ope 

ración, ya que en lo que corresponde a la COMESEC cumple esta fun - 

ción ampliamente, pues realiza estudios de los compradores del ase-

gurado, auxiliando de esta manera (con una especie de asesoría) al 
departamento de crédito del asegurado o exportador, sin que de nin-

guna manera lo sustituya en sus funciones. Los departamentos de --

crédito basan su operación principalmente en la experiencia y el co 

nocimiento del mercado y es posible que no se percaten de la evolu-

ción.negativa que frecuentemente tienen las empresas y los gobier - 

nos de los países beneficiados con el crédito, el seguro de crédito 

de exportación con el estudio periódico que hace de cada riesgo, se 

puede percatar de cualquier situación que los pueda afectar. 

Otro factor importante que puede evitar un siniestro o pérdida to-

tal es realizar las gestiones de cobro necesarias y oportunas, en -

este sentido se cuenta con la experiencia de más de diez años a ni-

vel internacional de todo un equipo, realizando frecuentemente por 



su cuenta dichas gestiones o bien asesorando al exportador para -

que él las lleve a cabo. 

Partiendo del hecho de que la aseguradora es la principal intere-

sada en el pago del crédito (de lo contrario indemnizará), vigila-

rá que las gestiones se lleven a feliz término, sin perder de vis-

ta al lado comercial de la operación, lo cual hace importante'al -

seguro. 

Tomando en cuenta lo anterior, es lógico pensar que con la utiliza 

ción del seguro de crédito de exportación disminuirán los incobra-

bles, simplemente por la utilización de un asesor externo que es - 

tará interesado en el buen fin de las operaciones, ya que su ase - 

sorla será con responsabilidad profesional. 

IV.- 4 CRITERIOS DE EVALUACION DE RIESGOS, FOMEX-COMESEC, S. A.  

FOMEX  

Los criterios de evaluación de riesgos para el rechazo o acepta - 

ción de los mismos, seguidos hasta el momento por FOMEX aún no los 

tienen bien definidos, únicamente habrá que cumplir con ciertos re 

quísitos que están detallados en las Reglas de Operación del mis-

mo organismo, es decir, que para que dicho organismo otorgue sus 

garantías que protejan al exportador contra los riesgos políticos 

y extraordinarios, derivados de las ventas al exterior de produc-

tos manufacturados, así como de bienes y servicios, depende del -

cabal cumplimiento de determinados trámites de carácter interno, 

así como solicitar a FOMEX y llenar ; 

1. Unas formas blancas donde se proporcionarán los datos genera --

les de las empresas mexicanas susceptibles de apoyo financiero 

y de garantías. 

(Anexo,A) 

2. Una solicitud de garantía (para operaciones al contado o a pla-

zo no mayor de dos años) donde se especifican claramente los --

riesgos que cubre, tipo de producto exportado, valor del mismo, 

destino y, finalmente, una declaración de ventas al exterior --

efectuadas durante el año anterior a la fecha de esta solicitud. 

Dicha solicitud consta de una original (amarilla)y tres copias 

(una azul v dos blancas) 

(anexo B ) 
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3. Una solicitud de garantía de crédito (para operación específi 

ca) donde se solicita se otorguen garantías a tal o cual ex - 

portador proporcionando el nombre y domicilio del exportador, 

nombre y domicilio del importador, naturaleza de la mercancía 

(cantidad, unidad, precio unitario e importe), y finalmente el 

precio total de la misma. 

La solicitud consta de cinco formas: una original y cuatro co-

pias, la original (amarilla) y la copia 1 (verde) funcionan --

como expediente-contrato para FOMEX y para el asegurado (expor 

tador); las copias, 2, 3 y 4 (blancas) son para la empresa, la 

institución y para el solicitante, respectivamente, (Anexo C), 

Los datos proporcionados en estos tres documentos anteriormente ci 

tados, es decir, tanto -el exportador como la del cliente o impor 

tador, así como la naturaleza de la mercancía exportada, son la -

base fundamental que van a normar el criterio de decisión para la 

aceptación o rechazo del otorgamiento de garantías por parte de --

FOMEX al exportador mexicano, ya que cada documento es analizado -

y evaluado por los diversos departamentos destinados para tal fin 

en el mencionado organismo; de tal manera que dependiendo del mon-

to total de garantías solicitadas, naturaleza de mercancía() pro - 

ducto exportado (grado de integración nacional), mercado o grupos 

de países de destino (1,11,111,1V), riesgos cubiertos (del 1 al 7 

enumerados en el contrato de garantía respectivo) y del plazo de 

la operación (entre 180 días y 10 años), se aplicarán las tasas --

que pueden fluctuar entre 0.125 y 2.30% aplicable sobre el monto -

principal del crédito. 

COMESEC  

Los criterios adoptados por esta compañía, parten de la generali -

dad, donde intervienen las partes vinculadas con el riesgo; es de-

cir, el exportador que otorga el crédito y el cliente o importador 

que asume el mismo, 

El crédito se finca en dos requisitos fundamentales que debe lle - 

nar la solicitante (asegurado-cliente); solvencia moral y económi-

ca y capacidad de pago. 

Solvencia Moral.- Se presume que la tenga el solicitante cuando - 
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se desprende de la investigación realizada, para su atención ha 

sido recta y ordenada, que sabe respetar y reconocer sus compro 

misos, así como que trata de cumplirlos oportunamente. 

Solvencia Económica. Cuando su patrimonio sea suficiente para ga 

rantizar tanto las obligaciones ya contraídas, como el crédito --

que solicita. 

Ambos aspectos son muy importantes, pero debe tenerse presente --

que si falta la solvencia moral, es muy peligroso descansar Gnica 

mente en lo económico, ya que se expone a que de mala fe oculte 

su patrimonio y declare insolvente. 

Capacidad de Pago. Para que el crédito sea sano, no basta que ha 

ya solvencia moral, ni patrimonio suficiente para garantizar el - 

crédito. Es indispensable que el solicitante puede allegarse a -

los recursos necesarios para hacer el pago oportuno a su vencimien 

to. 

Los medios de pago deben provenir en forma procedente de los ingre 

sos derivados de la operación misma, para lo que se solicita el --

crédito, y como norma general para que el crédito que se otorga --

sea sano, la inversi6n del mismo debe generar directa o indirecta-

mente los elementos para que se pague dentro del plazo pactado. 

Arraigo en la localidad. Una persona (física o moral), con arrai- 

go en una zona, ofrece mayores garantías ya que se podrá contar -

con mayor información de la investigada, se tendrá un mejor conoci 

miento de su situación y métodos de operación. 

Capacidad  y Experiencia. Es fundamental conocer si el solicitante 

de crédito cuenta con la experiencia y capacidad necesaria. 

Plazo para el Pago. Pueden cumplirse los requisitos básicos de au-

toliquidación o de incremento directo de los medios de pago, pero 

si esos no se obtienen dentro del plazo pactado, se tropezaría con 

dificultades para cobrar al vencimiento. 

Conviene estudiar también otros factores que influyen poderosamente 

en la mayor o menor productividad de un negocio y que lógicamente -

repercuten en el pago del crédito como : ubicación del estableci --

miento, competencia en el mercado, ramo de negocios, calidad de los 

productos que fabrica y vende, su administración, etc. 
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Situación Financiera General.- Es sin duda alguna, una consideración 

sumamente importante para adopatar una decisión, Ya que, ¿indica 

la información de que se dispone acerca del cliente, la probabili-

dad de una quiebra inminente? y si es probable dicha quiebra, ¿cu-

brirá el valor realizable de un activo el importe de sus deudas co 

merciales y de otra índole? Lla posición financiera del cliente es 

fundamentalmente sólida? 

Factores Externos. No se debe nunca prescindir de las tendencias 

económicas y de otras condiciones externas, al fijar las catego --

rías de riesgos que serán aceptadas. 

No sólo se debe prever las tendencias generales en la nación, sino 

también las condiciones locales, que influyen más seriamente sobre 

la capacidad de pago de sus clientes. Algunas ramas de negocios -

son más sensibles que otras a los efectos de los ciclos económicos. 

La política del Gobierno, puede en algunos casos ser una conside 

ración clave en la situación crediticia de cierta ciase de clien 

tes. 

Mientras exista la mancuerna FOMEX-COMESEC, mediante sus instru 

mentos seguro de crédito-financiamiento, y se quiera apoyar y in - 

mentar las exportaciones, los riesgos que rechace COMESEC por con-

siderarlos con un alto indice de siniestralidad o por estar vincu-

lados a los riesgos políticos o extraordinarios; entonces FOMEX --

los podría tomar bajo su férula. 

Sin embargo, normar un criterio para evaluar los riegos que 	 

COMESEC asume en calidad de Compañía Aseguradora de Crédito, no es 

cosa fácil, pues es obligado identificar el comportamiento de las • 

empresas con el contexto nacional e internacional en que muchas de 

ellas se desenvuelven para llegar a determinar, en la medida que - 

es posible, ciertos lineamientos que den origen al establecimiento 

de una estructura base para el análisis de las empresas en gene 	

ral. De aquí que los criterios de evaluación adoptados por la 	

COMESEC varíen de una empresa a otra, atendiendo al tipo de compra 

dor que se trate (industrias, constructoras, arrendadoras, distri-

buidoras y brokers) y clasificando la información mínima que se re 

quiere de acuerdo a los montos de crédito solicitados y acumulados. 



• 
En términos generales, se pueden mencionar los elementos básicos 

requeridos para la evaluación de riesgos : 

I.- Antecedentes de la Empresa o Negocio : 

1. Tipo de negocio, 

2. Clasificación en libros. 

3. Fecha de Constitución 

4. Giro. 

5. Capital autorizado y/o pagado. 

6. Nombre de los accionistas. 

7. Nombre de los directivos y funciones. 

8. Datos personales y experiencia de los accionistas y direc-

tivos. 

9. Empresas relacionadas con el negocio y sus antecedentes. 

II.- Forma de Operación y Mercado. 

1. Actividad específica del negocio, 

2. Instalaciones y localización, 

3. • Superficie construida. 

4. Maquinaria y equipo utilizado.- Características y tecnolo-

gía utilizada. 

5. Personal ocupado. 

6. Capacidad de Producción y utilización. 

7. Número de clientes. 

8. Distribución del mercado y su participación. 

9. Canales de distribución. 

10. Plazos de venta y condiciones. 

11. Integración de cartera. 

12. Competencia. 

13. Demanda del producto. 

14. Campañas publicitarias, 

15. Seguros contratados. 

16. Materia prima utilizada 

17. Políticas de crédito y recuperación de cartera. 

III.- Situación Financiera. 

1. Cuentas por cobrar. 
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2. Inventarios. 

3. Activo circulante. 

4. Cuentas por pagar. 

5. Préstamos bancarios. 

6. Pasivo a corto plazo. 

7. Activo permanente. 

8. Pasivo a largo plazo. 

9. Activo total. 

10. Pasivo total. 

11. Capital Contable. 

12. Capital social pagado. 

13. Ventas. 

14. Costo a ventas. 

15. Utilidad..  

Financieras.  

de trabajo, liquidez, liquidez 

cobrar, rotación de inventarios, pasivo a capital, utili - 

dad a ventas, utilidad a capital contable. 

Estados financieros proforma, bases de los estados financieros, --

contingencia, notas a los estados financieros. 

IV.-Antecedentes Crediticios. 

1. Antiguedad de la relación. 

2. Promedio en cuenta corriente. 

Líneas de crédito y su utilización, 

Garantías otorgadas. 

Ventas en los últimos 12 meses. 

Período de dichas ventas, 

Saldo deudor máximo alcanzado. 

Experiencia con COMESEC 

Créditos vencidos. 

Otras experiencias o antecedentes del comprador. 

Demandas en su contra, 

Monto de la o las demandas. 

Resultado de las demandas, 
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inmediata, rotación de cuen 

Razones 

Capital 

tas por 

3.  

4.  

5.  

6.  

7.  

8.  

9.  

10.  

11.  

12.  

13.  



IV. 5 .- EL SEGURO DE CREDITO COMO UN MEDIO PARA LA OBTENCION DE  

FINANCIAMIENTO. 

El Seguro de Crédito ha venido a constituir un valioso elemento -

dentro de la estrucutra económica del país, ya que en el caso del 

Seguro de Crédito a la Exportación, al proteger al exportador con 

tra la eventual falta de pago de su comprador (importador-asegura 

do) en el extranjero, propicia el incremento de las exportaciones 

y consecuentemente una mayor captación de divisas por este conceL 

to, y a su vez coadyuva a la expanción de las empresas a través -

del mayor volumen de operaciones que realizan, generado indirecta 

mente por el incremento del capital de trabajo derivado a su vez 

por la eliminación de la reserva de cuentas incobrables. 

El seguro de crédito viene a complementar y perfeccionar el actual 

programa de financiamiento y apoyo a las exportaciones implemen-

tado por el FOMEX, mediante sus programas de financiamiento y ga-

rantías a la exportación. 

La obligatoriedad del seguro de crédito para los financiamientos 

de exportación a tasas preferenciales, fomenta la exportación. Ya 

que al disminuir el riesgo de estos créditos, se propiciará una -

mayor canalización de recursos a tasas menores hacia estas activi 

dades. El exportador podrá ampliar sus ventas a crédito al exte-

rior afectando su posición financiera en forma mínima, ya que con 

taró con una protección que limitará su exposición a pérdidas. 

Por otro lado, supeditando el financiamiento de exportaciones a -

la previa obtención del seguro de crédito, se puede evitar el de-

rroche de recursos por la previa selección de paises, productos y 

clientes que realiza COMESEC. 

'Debemos mencionar que el programa de financiamiento de exporta --

ciones no sólo ha venido a colocar a los exportadores nacionales 

en posición competitiva frente a otros proveedores, respecto al -

costo del dinero, sino que también ha contruibuídoen una forma --

importante al mayor conocimiento de los sistemas y procedimien --

tos de comercialización, lo cual a su vez, está permitiendo a los 

exportadores realizar mejores operaciones. 
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FINANCIAMIENTO PUENTE * 

El Banco de México-FOMEX otorga facilidades cuando créditos ampa-

rados por seguros de crédito contra riesgos comerciales y no co - 

merciales no son cubiertos por el importador al vencimiento. Di-

chas facilidades consisten en : 

a) Prórroga.automática hasta por 60 días, mientras se conoce el 

motivo del incumplimiento del pago y si tal causa está cubier 

ta por el seguro de crédito. 

b) Financiamiento puente hasta por 120 días, para hacer un total 

de 180, una vez aceptado el siniestro por la aseguradora del - 

riesgo que haya afectado el crédito, 

Durante la prórroga automática y el financiamiento puente se man-

tiene la tasa de interés original de crédito y se promueven las 

gestiones amistosas o judiciales, si son necesarias, para la ob - 

tención del pago del importador. 

VENTAJAS DEL FINANCIAMIENTO PUENTE. 

a) Con el período de gracia o prórroga automática de 60 días, --

desaparecen los trastornos que anteriormente sufrían los ex -

portadores por la demora en la transferencia de fondos del --

exterior o por el pago tardío de sus créditos. 

b) El financiamiento complementario de 120 días es suficiente --

para soportar las moras prolongadas extraordinarias de los --

clientes. 

c) El seguro de crédito y las garantías (riesgos comerciales y -

no comerciales) pueden hacerse efectivas al término del finan 

ciamiento puente, o din antes. 

d) Los financiamientos de exportación reúnen ya los requisitos - 

de seguridad y liquidez que la banca exige para ser más libe-

ral en la concesión de facilidades de crédito a los exporta -

dores, e incluso para efectuar operaciones "sin recurso" que 

son todavía más provechosas. 

*COMESEC.--FOMEX : El financiamiento puente, un nuevo apoyo al ex 
portador mexicano.- México, 1976 
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IV.- 6.- EL SEGURO DE CREDITO COMO POLITICA DE VENTAS Y MERCADO  

Es muy usual que las empresas en México cuenten con capacidad insta 

lada muy por encima de sus necesidades reales de producción, es de 

cir, no utilizan todos sus recursos disponibles destinados para --

tal efecto lo cual redunda, en ánima instancia, en los beneficios 

de los empresarios mexicanos, lo cual se puede deber a varios fac-

tores entre los cuales se encuentran : 

a) Haber suturado el mercado interno con sus productos. 

b) Tener una posición sólida en el mercado nacional, lo cual per-

mite fijar precios con un margen de utilidad razonable. 

c) Falta de conocimiento de mercados internaciones donde la compe 

tencia provoca que las ventas se realicen a crédito. 

d) Temor a participar en segmentos del mercado externo donde apa-

rentemente la exposición a riesgo por los créditos concedidos 

es mayor. 

e) Falta de capital de trabajo necesario para soportar mayor pro-

ducción y mayores ventas a crédito, 

El seguro de crédito de exportación permite por sus característi - 

cas, ya mencionadas (financiamiento-seguro de crédito contra ries-

gos comerciales, políticos y extraordinarios) complementar la acti 

vidad del exportador, permitiéndole vender más, sin exponerse más 

que en una mínima parte a tener un quebranto. Ya que el problema 

de los créditos de exportación, no se limita a la obtención de re-

cursos financieros (FOMEX), a costos similares a los que imperan - 

en países con mercados más desarrollados, sino que tiene otro as - 

pecto de gran importancia que es el referente a la protección con-

tra las pérdidas de consideración a que están expuestos los expor-

tadores, por la eventual falta de recuperación de sus créditos. 

El exportador al tener una cartera de clientes asegurada (diversi-

dad de mercados externos) puede aspirar a una mayor capacidad de 

crédito, lo cual le permite solucionar en parte sus necesidades de 

capital de trabajo, producto de su aumento de ventas. 

Si el seguro de crédito puede contemplarse como una herramienta más 

para abatir el problema de la cpacidad de producción subutilizada, 

es lógico pensar en él para las ventas a realizar de industrias ya 
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instaladas con perspectivas de aumentar su capacidad de producción 

mediante ampliaciones de las plantas existentes, sobre todo porque 

en el nacimiento de nuevas plantas se presentan los siguientes fac 

tores : 

a) Hay falta de capital de trabajo porque la disposición de re --

cursos monetarios se hace en la inversión del activo fijo. 

b) Existe incertidumbre en el resultado de nuevos mercados. 

c) Están diseñadas frecuentemente con una capacidad para expor --

tar, debido a qüe una tecnologia más avanzada, generalmente se 

contempla para mercados más amplios. 

IV.- 7. EL SEGURO DE CREDITO Y LOS FINANCIAMIENTOS BANCARIOS, FI-

DEICOMISOS, ETC. 

"Es evidente que el seguro de crédito está diseñado para la indus-

tria y el comercio, sin embargo no hay que olvidar que es la banca 

quien hace posibles las operaciones de crédito derivadas de la ---

compra-venta mercantil y por lo tanto debe obtener sus beneficios 

y facilitarle su operación". 

Para facilitar la comprensión de este apartado, se deben tener pre 

sentes los esquemas 3 y 4 del apartado "V.1" en los cuales inter - 

viene una institución financiera en la operación de compra-venta. 

Para el vendedor una de las principales ventajas que le da el segu 

ro de crédito, es que al dar al banco una cartera de clientes con 

una fácil recuperación (por haber sido estudiada ampliamente por - 

FOMEX-COMESEC ), y además asegurada, puede aspirar como se mencio-

nó antes, a tener acceso a mayores lineas de financiamiento, no. --

sólo por bancos e instituciones de crédito nacionales, sino por --

bancos u organismos internacionales. 

El banco (para mencionar alguno) en este caso se limitará a efec - 

tuar un simple descuento mercantil, con la seguridad, primero, que 

se tratan de ventas efectivamente realizadas a compradores previa-

mente estudiados por instituciones que también son de crédito y se 

gundo, en caso de no pagar el comprador, y no poder hacer efectivo 

su crédito, tendrá come recurso final a la aseguradora. 

Ahora bien, desde este enfoque, y siendo el vendedor una empresa 

bien organizada, con un buen producto y un buen mercado, indepen-- 
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dientemente que el banco considere el seguro para ampliar sus lí-

neas de crédito, puede optar por liberar al vendedor de responsa-

bilidad respecto al documento, hasta por la parte cubierta por el 

seguro, previendo mediante un contrato, las posibles fallas que 

tuviera el vendedor y las contingencias del banco en caso de pre-

sentarse o configurarse cualquiera de los riesgos previstos (co 

merciales y no comerciales) en el comprador, y hacer efectivo el 

seguro de crédito. Dicho contrato denominado carta fianza, debe 

contener los siguientes puntos : 

El asegurado (vendedor) debe asumir una responsabilidad frente al 

banco: 

a) Cuando éste haga efectivo el crédito, por la parte no cubier-

ta por el seguro. 

b) Por los intereses moratorios generados en el tiempo que se hi 

cieron efectivas las garantías. 

c) Que su mercancía es la solicitada por el comprador y que fue 

entregada con la calidad y el tiempo pactados. 

d) Que cumplió con todos los requisitos marcados por la o las --

pólizas de seguro de crédito (COMESEC) y el Programa de Garan 

tías a la Exportación (FOMEX). 

Las ventajas que obtiene el vendedor con este procedimiento, es -

que al cumplir con lowdos últimos puntos establecidos en la carta 

fianza, puede hacer desaparecer de su pasivo contingente la parte 

cubierta por el seguro de crédito, obteniendo automáticamente una 

mayor capacidad de crédito para futuras operaciones. 

Al banco este procedimiento le permite apoyar principalmente las 

siguientes operaciones : 

a) Ventas a corto plazo, hechas por empresas pequeñas a comprado-

res solventes, en los cuales debe recaer el otorgamiento del -

crédito. 

b) Ventas de bienes de capital, que por los plazos que contemplan, 

agotarían rápidamente la capacidad de crédito del vendedor. 

Financiamiento al Comprador. 

"Del procedimiento anterior se desprende que el banco está basando 

ya su crédito en la calidad del adquiriente de la mercancía y en la 
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existencia de un seguro de crédito, dejando al vendedor la respon 

sabilidad de cubrir en su oportunidad lo no cubierto por el segu-

ro". 

La misma operación de compraventa se puede realizar (caso 4 del 

apartado "V.1"), dando el banco financiamiento directamente Al --

comprador. 

Esta operación es muy común por parte de la banca y frecuentemen-

te se perfecciona con el establecimiento de cartas de crédito a -

plazo o con créditos refaccionarios para la adquisición de bienes 

de capital. 

Estos créditos normalmente se otorgan con base en garantías rea -

les, lo cual es lógico si consideramos que el factor principal --

que debe decidir en la banca, es el de seguridad. 

Sin embargo, el comprador (sujeto del crédito nt recibe dinero, 

sino una mercancía la cual debe generar los recursos necesarios 

para poderse pagar, es decir debe ser autoliquidable). 

El otorgamiento del seguro a un banco se podría conceder si se 

cumplen los siguientes requisitos : 

a) Que el plazo de crédito esté de acuerdo con el tipo de mercan 

cía vendida. 

b) Que el contrato de crédito (financiamiento) esté sustentado -

en el contrato comercial celebrado entre vendedor y comprador 

o en los documentos base de la operación de compra-venta. 

c) Que el crédito en cuestión sea destinado exclusivamente a pa-

gar por parte del banco, el importe de las mercancías indica-

das en el contrato o documentos base de la operación de com 

pra-venta. Mercancías que también se deben detallar en el con 

trato de seguro de crédito. 

Este mecanismo, lo tienen establecido otros paises, sobre todo los 

más desarrollados, con el fin de facilitar a la industria sus ope-

raciones de compra-venta y fomentar las siguientes operaciones : 

a) El perfeccionamiento del financiamiento sin recurso, ya sea ex 

portación o ventas internas, dejando al vendedor Gnicamente la 

responsabilidad de cumplir con la calidad del producto y tiem- 

po de entrega. 

98 



b) El otorgamiento de créditos por parte de la Banca Mexicana a 

compradores extranjeros para la adquisición de productos mexi 

canos, que por razones de competencia tienen necesidad de ven 

derse a crédito. 

c) Financiamientos otorgados con recursos del extranjero para la 

adquisición de bienes de capital o materias primas industria-

les, necesarios para el funcionamiento de la industria, 

El banco al utilizar el seguro de crédito en estas operaciones, - 

obtiene además de las garantías reales que tenga, una garantía 

independiente a la suerte de su cliente, No hay que olvidar que 

las garantías reales se vician cuando la empresa tiene problemas 

financieros y que el tiempo para hacerse efectivas puede ser muy 

prolongado. 

IV.- 8.- VENTAJAS ECONOMICAS. 

Las ventajas económicas surgen de la misma operación del seguro, 

lo cual resulta lógico si no, no tendría razón de ser, A partir 

de una demanda en constante crecimiento y los enormes aumentos -

de la producción, gracias a los notables adelantos tecnológicos 

que contribuyeron al incremento acelerado del comercio interna - 

cional y por ende a la agudización de la competencia entre pro -

veedores, que provocaron el surgimiento de nuevas y más audaces 

modalidades de financiamiento a las exportaciones, e hicieron --

que las condiciones de pago se convirtieran en un factor determi 

nante de la competencia, junto a los tradicionales elementos de 

precio y calidad. 

El seguro de crédito en México ha funcionado y ganado el reto --

como instrumento auxiliar básico para promover el desarrollo de 

las actividades prioritarias para el país, en especial el desa-

rrollo de las exportaciones; sin lugar a dudas, el motivo funda-

mental de la creación del FOMEX y de la COMESEC, Pues hasta la 

fecha, han cumplido su cometido proporcionando los medios que -

permitan al exportador _mexicano sentir la confianza y la seguri 

dad de alcanzar el éxito; pues es bien sabido que es el factor 
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psicológico y la incertidumbre, el principal obstáculo que impide 

al exportador mexicano realizar sus ventas en paises y regiones - 

extrañas. De otro modo, al saber que disponen de un mecanismo --

que les permite, mediante una cuota mínima, asegurar el buen fin 

de sus operaciones, lo cual les hace posible ampliar sus ventas -

al exterior sin poner en peligro su situación financiera al asu - 

mir riesgos excesivos, además de que su cartera adquiere una mayor 

liquidez, se le facilita el acceso al financiaMiento bancario --

a costos menores (tasas preferenciales) y obtiene mayor agilidad 

en su política de comercialización; ventajas, todas ellas, que --

compensarían el pago de la cuota (prima). 
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V. EL SEGURO DE CREDITO COMO APOYO A LA EXPORTACION EN MEXICO (A), 

BRASIL (B) Y ARGENTINA (C)  

A. EL SEGURO DE CREDITO COMO APOYO A LA EXPORTACION EN MEXICO. 

En la última década (1970-1979) época en la cual México, ha sido -

afectado por los problemas internacionales y en la que los países 

realizan ajustes económicos para sortear con éxito las sítuiaciones 

coyunturales de la economía, el sector externo de nuestro país --

continúa siendo un elemento fundamental para apoyar el desarrollo 

económico nacional. 

En este sentido el Gobierno Federal ha realizado, modificaciones -

importantes en materia de comercio exterior, promovidas principal-

mente por la necesidad de racionalizar el llamado "proteccionismo 

industrial", el cual impulsó la economía en un principio, pero cu-

yos efectos fueron disminuyendo paulatinamente. 

Para ello se reforzó la coordinación entre la política arancelaria 

y la de los controles al comercio exterior; así mismo se fue imple 

mentando sobre la marcha nuevas medidas que le permitieran hácer -

frente a los impactos que recibiera la economía nacional, provoca-

dos por la desaceleración de las economías desarrolladas (lo que -

determinó un menor crecimiento de la demanda de nuestras exporta 

ciones de manufacturas y una mayor inflación vía importaciones), e 

impulsara el desarrollo de nuestro comercio exterior mediante el 

incremento de las exportaciones. 

En el análisis de las cifras estadísticas de la década (1970-1979) 

observamos que si bien la exportación total de bienes ha ido cre - 

ciendo paulatinamente dicho crecimiento no ha sido del todo satis-

factorio lo cual permitiera un mejor equilibrio en nuestra balan-

za 

 

comercial; es decir, que las importaciones se han incrementado 

más que proporcionalmente respecto a las exportaciones. 

Del total de la exportación mexicana, las manufacturas cumplen un 

papel muy importante ya que estas representan en promedio para los 

diez años de estudio (1970-1979) el 42.6%, logrando en algunos --

años (1974-1975) rebasar el 50% del total de las exportaciones. - 
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(cuadro No. 1). Sin embargo, es de notarse que tales porcentajes 

han disminuido considerablemente hasta llegar en 1979 al 33.4%, - 

debído entre otras causas a : 

1. Incremento en la demanda interna de productos manufacturados 

y la saturación de la capacidad instalada en las plantas indus 

triales. 

2. Pérdida de competividad precio de algunos productos manufactu 

rados. 

3. Contracción de la demanda externa de algunos productos manu -

facturados de exportación. 

Y es precisamente el Seguro de Crédito de Exportación uno de esos 

instrumentos que vienen a impulsar y apoyar a la exportación de 

las manufacturas, mediante el otorgamiento de seguros y/o garan -

tías a las mismas contra las eventualidades que pudieran sufrir 

en el desarrollo de esta actividad. 

La participación del Seguro de Crédito de Exportación (FOMEX CO 

MESEC) en la exportación total de manufacturas, se puede observar 

en los cuadros estadísticos 2 y 3; en el primero se analiza la --

proporción que guarda el Seguro de Crédito de cada institución --

por separado, y en segundo la participación total del Seguro de -

Crédito de Exportación respecto a la exportación de manufacturas. 

De este análisis salta a la vista la gran importancia que ha ad - 

quirido el Seguro de Crédito de Exportación en México pues la in-

cidencia de éste respecto a la exportación de,  manufacturas en la 

década 1970-1979 no deja lugar a dudas ya que los porcentajes de 

participación que fueron modestos en los dos primeros años, han -

llegado hasta el 38% en 1977, representando para los últimos tres 

años un promedio del 32%, lo cual resulta excelente, si tomamos - 

en consideración que de la exportación de manufacturas habría que 

descontar las ventas al contado, con aval bancario y carta de cré 

dito; además de que al parecer ya se ha llegado al límite tope, -

es decir, ya se ha cubierto el mercado cautivo del Seguro de Cré-

dito de Exportación (Seguro de Crédito COMESEC-Financiamiento ---

FOMEX) todo lo anterior, aunado a la baja de las exportaciones --

de productos manufacturados por las tres causas antes mencionadas. 
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A. EL SEGURO DE CREPITO COMO APOYO A LA EXPORTACION EN MEXICO 

CUADRO 1. 

A I. MEXICO-EXPORTACION TOTAL DE BIENES Y EXPORTACION TOTAL 

DE MANUFACTURAS 1970-1979 

( Cifras en millones de dólares ) 

AÑOS TOTAL DE LA EXPORTACION 
MEXICANA 
1)'1/b) 

TOTAL DE EXPORTACION 
DE LA INDUSTRIA EN MANUFS. 
1), 	a), 	b) 2/ 

7. DE PARTICI-
PACION 2/1 

1970 1,281 434 	— 33,9 

1971 1,363 545 40.0 

1972 1,665 677 40.7 

1973 2,063 953 46.2 

1974 2,850 1,500 52.6 

1975 2,859 1,473 51.5 

1976 3,361 1,546 46.0 

1977 4,183 1,785 42.7 

1978 5,808 2,254 38.8 

1979 8,798 p 2,936 p 33,4 

1) Fuente : Banco de México, S. A. Subdirección de Investigación -

Económica, A partir de 1975 la fuente es la Coordinación General 

de los Servicios Nacionales de Estadística, Geografía e Informá-

tica de la Secretaría de Programación y Presupuesto. 

a) A partir de 1970, se han deducido las operaciones realizadas por 

las empresas maquiladoras establecidas en zonas y perímetros li-

bres del país. 

b) La nueva nomenclatura de la Tarifa del Impuesto General de Expor-

tación afectó el proceso normal de elaboración de las cifras co - 

rrespondientes a 1975, por lo que no son estrictamente compara --

bles con las de-los años anteriores. 

Cifras preliminares; actualizadas a diciembre de 1979. 
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CUADRO No. 2 

A.2 TOTAL EXPORTACION DE MANUFACTURAS, EL SEGURO DE CREDITO DE - 

EXPORTACION (COMESEC) Y GARANTIAS OTORGADAS (FOMEX) 1970-79 

- Cifras en millones de Dólares - 

AÑOS 
	

TOTAL DE EXPORTACION 	EL SEGURO DE CREDITO 	GARANTIAS 
DE LA INDUSTRIA DE 	DE EXPORTACION 	OTORGADAS 

MANUFACTURA 	COMESEC 	FOMEX 

1970 	434 	0.08 	9.8 

1971 	545 	47.8 	17.0 

1972 	677 	145.5 	27.7 

1973 	953 	205.0. 	15.7 

1974 	1,500 	349.4 	32.2 

1975 	1,473 	360.4 	40.9 

1976 	1,546 	295.4 	52.3 

1977 	1,785 	570.5 	106.9 

1978 	2,254 	563.9 	121.3 

1979 P/ 	2,936 	P/ 	712.8 	92.3 

FUENTE : Cuadro elaborado en base a datos proporcionados por el - 

Banco de México, S. A., la COMESEC y FOMEX en su respec-

tivo informe anual 1980. 

P/ 	Cifras Preliminares : Actualizadas a diciembre de 

1979 



CUADRO No. 3 

A 3. PARTICIPACION DEL SEGURO DE CREDITO DE EXPORTACION EN LA EX-

PORTACION TOTAL DE MANUFACTURAS. 

-. Cifras en millones de Dólares - 

AÑOS 	TOTAL DE EXPORTACION 	EL SEGURO DE CREDITO DE 	RELACION 
DE LA INDUSTRIA DE 	EXPORTACION: RIESGOS 

MANUFACTURAS 	COMERCIALES POLITICOS 	2/1 

	

1/ 	Y EXTRAORDINARIOS 
2/ 

1970 	434 	9.9 	0.02 

1971 	545 	64.8 	0.12 

1972 	677 	173.2' 	0.26 

1973 	953 	220.7 	0.23 

1974 	1500 	381.6 	0.25 

1975 	1473 	401.3 	0.27 

1976 	1546 	347,7 	0.22 

1977 	1785 	677.4 	0.38 

1978 	2254 	685,2 	0,30 

1979 P/ 	2936 	P/ 	805.1 	0.27 

FUENTE : Cuadro elaborado en base a datos proporcionados por 

el Banco de México, S. A., la COMESEC y FOMEX en su 

respectivo informe anual 1980. 

P/ Cifras Preliminares : Actualizadas a Diciembre 

de 1979 
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B. EL SEGURO DE CREDITO COMO APOYO A LA EXPORTACION EN BRASIL. 

Brasil, al igual que los demás países latinoamericanos, entre los 

mecanismos que ha adoptado para ampliar su participación en el --

campo del comercio exterior, están el financiamiento y el Seguro 

de Crédito de Exportación, los cuales continúan siendo instrumen-

tos de significativa influencia en la capacidad competitiva de su 

estructura. 

Durante 1978, Brasil diversificó sus mecanismos de promoción de -

exportaciones a través del Banco do Brasil, estableciendo el "che 

que de garantía de exportación" para impulsar las ventas de pro - 

ductos brasileños en el exterior, reduciendo en lo posible el uso 

de cartas de crédito y facilitando al exportador la manera de re-

cibir el importe de sus ventas, dado que el propio Banco do Bra -

sil garantiza el cheque. En los seguros de crédito a la expor 

tación, el mismo banco instituyó un nuevo esquema de seguros, si-

milar al del E.C.G.D. que incluye la posibilidad de incrementar -

las coberturas contra riesgos políticos y comerciales del valor -

del crédito; se adiciona también la posibilidad de una garantía -

bancaria, con el fin de que los bancos privados participen en el 

otorgamiento de créditos tanto al comprador como al vendedor. --

Asimismo y más recientemente, Brasil estudia la posibilidad de es 

tablecer una licencia para programas de exportación, que permiti-

rá dinamízar las exportaciones de las empresas a través.de. una.11 

cencia que seria otorgada por Cartera de Comercio Exterior del -

Banco Do Brasil CACEX, en base a los programas de exportación de  

cada empresa. Por otro lado, se está incentivando para que los -

exportadores brasileños efectúen sus transacciones no sólo en dó-

lares americanos, sino en otras divisas como el yen y la libra es 

terlina, con la finalidad de evitar posibles pérdidas por las va-

riaciones cambiarías. 

En el cuadro No. 4 podemos observar el comportamiento que ha te-

nido la exportación total de bienes y de manufacturas del cual re 

sulta que estas últimas tienen una participación del 42% para los 

últimos tres años del período en estudio (1977-1979), logrando --

alcanzar para el último año el 47%. 

En cuanto a la suma total del Seguro de Crédito de Exportación y 
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su participación respecto a la exportación total de manufacturas - 

(cuadro No. 5) encontramos una situación de contraste o cíclica, - 

es decir, (analizando los diez años de estudio 1970-1979) que para 

1970 la participación del seguro era del 26% en los siguientes seis 

años no logra siquiera llegar al 10% incluso hubo dos años donde no 

registra ni el 1%, siendo a partir de 1977, 1978 y 1979 cuando se 

obtienen porcentajes de participación del 14, 27 y el i52%! respec-

tivamente, lo cual demuestra la importancia que ha adquirido en --

este país el Seguro de Crédito de Exportación pues no hay que olvi-

dar que a la exportación total de manufacturas 'se tiene que deducir 

la exportación al contado, con aval bancario y con carta de crédito 

lo cual para objeto del seguro no son tomadas en cuenta, 
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B. EL SEGURO DE CREDITO COMO APOYO A LA EXPORTACION DE BRASIL. 

CUADRO No. 4 

B 1. BRASIL : EXPORTACION TOTAL DE BIENES Y EXPORTACION TOTAL 

DE MANUFACTURAS 	(a) 	1970-79 

( Cífras en Millones de Dólares ) 

AÑOS EXPORTACION TOTAL DE 	EXPORTACION TOTAL DE RELACION 
BIENES 1 / 	MANUFACTURAS 	2_/ 2/1 

1970 2,739 580 0.21 

1971 2,904 729 0.25 

1972 3,991 1,055 0.26 

1973 6,199 1,692 0.27 

1974 7,951 2,534 0.32 

1975 8,669 2,725 0.31 

1976 10,128 3,117 0.31 

1977 12,120 4,199 0.35 

1978 12,658 5,660 0.43 

1979* 14,305* 6,679* 0.47 

FUENTE : CEPAL, sobre la base de cifras de la ALALC, Estadísticas 

de Comercio Exterior. 

  

Cifras estimadas mediante la Fórmula + A 	 + 1 Log. 

 

100 
	Antilog. 

N-1 

(a) Véase definición en el capítulo 11.3 de este mismo trabajo. 
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CUADRO No. 5 

B 2. TOTAL DE EXPORTACION DE MANUFACTURAS (a) Y SUMA TOTAL DEL SE 

GURO DE CREDITO DE EXPORTACION Y SU RELACION ENTRE AMBOS ---

1970 - 1979 

( Cifras en Millones de Dólares ) 

AÑOS EXPORTACION TOTAL DE 
MANUFACTURAS 1/ 

TOTAL DEL SEGURO 
IMPORTANCIA ASEGURADA 2/ 

RELACION 
2/1 

1970 580 153.3 0.26 

1971 729 1.5 ( 	) 

1972 1,055 10,3 ( 	) 

1973 1,692 21.9 0,01 

1974 2,534 49.9 0.02 

1975 2,725 125.0 0.05 

1976 3,117 187.6 0.06 

1977 4,199 604.9 0.14 

1978 5,66:0 1,510.9 0.27 

1979 ** 6,679 * * 3,439.8 0,52 

• FUENTE : CEPAL, sobre la base de cifras de la ALALC, Estadísticas 

de Comercio Exterior. 

(a) 	Vgase definición en el Capítulo 11.3 de este mismo trabajo 

(-) 	Cifra muy pequeña menor a la unidad. 
** 	Cifras estimadas mediante la Fórmula : 	Á 

100 

Antilog. 
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C. EL SEGURO DE CREDITO COMO APOYO A LA EXPORTACION EN ARGENTINA  

Las condiciones de la economía mundial, en los últimos años han sido 

alteradas por varías causas; entre ellas, los efectos de la economía 

mundial y sobre todo, los incrementos de los precios de los energéti 

cos que provocaron efectos recesivos tanto en el ritmo del crecimien 

to de la economía argentina, como en el volumen de su comercio exte-

rior, para compensar estos efectos, el gobierno adoptó medidas de --

promoción que hicieran más competitivas sus industrias y sus exporta 

ciones; entre las muchas medidas adoptadas para tal efecto; y con la 

idea de fomentar sus exportaciones el gobierno argentino ha vincula-

do a sus diversos programas de exportación, mecanismos de fomento y 

apoyo a las mismas como: financiamientos a tasas preferencíales y el 

Seguro de Crédito a la Exportación; pero, aunque estos mecanismos --

cuentan con toda una estructura operativa bien desarrollada, desafor 

tunadamente, nó se les ha dado todo el apoyo que se esperaba; es de-

cir, se les ha descuidado de tal manera que a pesar de que inician -

operaciones desde 1969 a la fecha los resultados no son nada halaga-

dores. 

Si además de la falta de atención otorgada por las autoridades y fun 

cionarios encargados de esta actividad, al Seguro de Crédito de Ex—

portación le agregamos el efecto de la tasa de intercambio con•el --

subvalorado dólar americano que ha producido una retracción en el --

lado de la exportación. Por esta razón, el crecimiento de la exporta 

ojón ha sido solamente del 2.38% en lugar del 35.5% por el lado de -

la importación. Esta situación ha afectado al Seguro de Crédito de - 

Exportatión debido al hecho de que el sistema es principalmente apli 

cado a la exportación de productos no tradicionales ( productos in--

dustriales), siendo estos los más afectados por la situación general. 

Tomando en consideración lo anterior, en 1979 se creó una nueva com-

pañía de seguros de crédito que viene a apoyar y complementar así --

como a restructurar todo el sistema de seguros de crédito. Partiendo 

de este hecho, resultó imposible formular estadísticas que permitie-

ran hacer un análisis evaluatorio del comportamiento del seguro, ---

pues practicamente se encuentran apenas en su segundo año de opera—

ción y las cifras conocidas no representan porcentajes significati-- 
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vos de participación respecto a la exportación total de manufacturas; 

sin embargo, habrá que tomarse en cuenta para los años venideros, to 

mando como base el análisis del cuadro No. 6, donde se puede consta-

tar la importancia que tienen las manufacturas en la exportación to-

tal de bienes, con un promedio de participación del 35% en los últi-

mos tres años 1977-1979, lo cual es muy importante pues es precisa--

mente en este campo donde el seguro de crédito tiene ingerencia. 
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C. EL SEGURO DE CREDITO COMO APOYO A LA EXPORTACION EN ARGENTINA 

CUADRO No. 6 

Cl. ARGENTINA : EXPORTACION TOTAL DE BIENES Y EXPORTACION TOTAL DE 
MANUFACTURAS (1) 	1970-1979 

(Cifras en Millones de Dólares) 

AÑOS 	EXPORTACION TOTAL DE 	EXPORTACION TOTAL RELACION 
BIENES k_/ 
	

MANUFACTURAS 2/ 	2/1 

1970 	1,773 	420 	0.24 

1971 	1,740 	442 	0.25 

1972 	1,941 	588 	0.30 

1973 	3,266 	978 	0.30 

1974 	3,931 	1,290 	0.33 

1975 	2,961 	930 	0.31 

1976 	3,916 	1,212 	0.31 

1977 	5,639 	1,718 	0.30 

1978 	5,476 , 	2,256 	0.41 

1979* 	7,318* 	2,594* 	0.35 

FUENTE: CEPAL, sobre la base de cifras de la ALALC, Estadísticas -

de Comercio Exterior. 

(1) 	Véase definición en el capítulo 11.3 de este mismo traba-

jo. 

Cifras estimadas mediante la Fórmula : +  
100 

N-1 
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES  

CONCLUSIONES 

Al término del presente trabajo y del análisis minucioso de todos 

y cada uno de los diferentes temas relacionados con la necesidad, 

utilidad, organización y funcionamiento del Seguro de Crédito de 

Exportación a nivel mundial y muy particularmente en los paises -

más importantes de América Latina como lo son : Brasil, Argenti-

na y México, llegamos a las siguientes conclusiones : 

1. La competencia en el comercio internacional, se manifiesta --

cada vez con mayor fuerza y amplitud, en el campo de las faci 

lidades crediticias, lo cual trae como consecuencia el surgi-

miento de nuevas formas e instrumentos de comercialización. 

2. Entre estos instrumentos destaca el Seguro de Crédito de Ex - 

portación, el cual además de brindar protección a los expor - 

tadores contra la eventual irrecuperación de sus créditos, da 

una mayor agilidad a sus operaciones, facilitándoles el otor-

gamiento de mejores condiciones de pago y la utilización de -

formas menos rígidas de documentación. Además, los ayuda, --

mediante una evaluación profesional de riesgos, a llevar a ca 

bo una mejor selección de clientes. 

3. El Seguro de Crédito de Exportación complementa y perfecciona 

los programas de financiamiento de exportaciones y facilita -

una mayor canalización de recursos hacia estas actividades, al 

disminuir su peligrosidad, por todo lo cual se ha convertido 

en un instrumento muy eficaz de promoción de exportaciones, -

al grado que en la actualidad, casi la totalidad de los paT - 

ses de Europa y un gran porcentaje de América Latina, utili - 

zan este servicio. 

4. En México, asi como para Brasil y Argentina, las exportaciones 

son una de las fuentes de divisas más importantes dado que --

trae consigo la apertura y el apoyo para su expansión de nue-

vas empresas y a su vez la creación de nuevas fuentes de tra-

bajo. 
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5. Toda concesión de crédito de ventas al exterior conllevan tres 

tipos de riesgos : comerciales, políticos y extraordinarios, 

los cuales son cubiertos casi en su totalidad en México, Bra -

sil y Argentina, donde mediante su programa de seguros y garan 

tías de crédito a la exportación, los riesgos que se amparan, 

la cobertura que se otorga,-y sobre todo, las primas que se co 

bran, son similares a las de otras compañías europeas, lo cual 

coloca al exportador nacional en posición competitiva en la -

comercialización de sus productos. 

6. El seguro de Crédito de Exportación realiza un papel fundamen 

tal en el desarrollo económico del país, dado que fomenta, en 

forma directa e indirecta las exportaciones. Lo anterior se 

comprueba y fundamenta por lo siguiente : 

a) El Seguro de Crédito de Exportación impulsa, en gran par 

te, la facilidad del otorgamiento de créditos de institu 

ciones financieras a particulares, ya que cuenta con la ga 

rantía de recuperación de sus financiamientos dirigidos --

a la exportación, así mismo, puede financiar sin recurso -

al exportador, créditos derivados de operaciones de compra-

venta, o financiar directamente al comprador (importador), 

con la ventaja que esto representa para el vendedor (expor 

tador) y para la propia institución financiera de contar -

con una garantía independiente a la suerte de su cliente. 

b) Mediante la previa obtención del Seguro de Crédito de Ex - 

portación por parte del exportador mexicano se puede dis -

frutar de los beneficios que otorga FOMEX con su programa 

de financiamiento y garantías a tasas preferenciales. 

c) El Seguro de Crédito de Exportación es un incentivo para 

el particular, en virtud de la confiabilidad de los estu 

dios (financieros y crediticios) que realiza de sus compra 

dores para el otorgamiento de sus créditos, 

d) El seguro de Crédito de Exportación le proporciona al ex -

portador que se inicia una asesoría profesional permanente 

desde todo lo relacionado con esta actividad, hasta la se- 
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lección adecuada de sus futuros clientes mediante la reno 

vación y actualización de los métodos y técnicas del Ser-

vicio al Asegurado. 

RECOMENDACIONES  

Aún cuando el Seguro de Crédito de Exportación ha cumplido en gran 

parte con los propósitos para los que fue creado (necesidad de --

apoyar a los exportadores mexicanos de manufacturas, facilitándo-

les su acceso a los mercados internacionales, liberando sus polí-

ticas de pagos y otorgándoles una mayor capacidad financiera para 

este propósito), falta mucho por desarrollar, pues es bien sabido 

que quien ha utilizado este servicio no es la empresa de nueva --

creación, ni los pequeños negocios que intentan desarrollarse, --

sino todo lo contrario, quienes disfrutan los beneficios (sobre -

todo financiamiento), son las grandes empresas, que ya tienen ---

muchos años en el mercado, así como las trasnacionales, que a de-

cir verdad, no necesitan para nada dichos financiamientos y estí-

mulos, de no ser para lucrar y enriquecerse. De lo anterior po -

demos deducir que para que el mencionado Seguro de Crédito cumpla 

con los objetivos propuestos, es necesario cambiar la mecánica --

o procedimiento de selección de los futuros asegurados. 

Por otra parte, y con el objeto de que la protección que se brin-

de a los exportadores sea la más completa posible, es necesario - 

que los organismos instituidos para tal efecto amplíen sus progra 

mas de garantías y/o seguros, para que los exportadores de pro - 

ductos manufacturados, así como de servicios, cuya venta al exte-

rior se considere de primordial interés nacional, pero que no -

sean asegurables en términos comerciales ( bienes de capital ), -

puedan obtener protección contra la eventual irrecuperación de -7 

sus créditos, originada por el incumplimiento del importador, ---

cualquiera que sea el carácter de este último. 

Asimismo, y con el fin de reducir trámites en beneficio de los ex 

portadores, se recomienda que las relaciones FOMEX-COMESEC sean -

más estrechas, en cuanto a la fusión de ciertos aspectos del Pro-

grama de Garantías pues el último propósito es que no queden lagu 

nas en lo que se refiere a la protección de riesgos que en la Gl- 
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tima instancia van en detrimento del exportador Mexicano; o en su 

defecto que haya una administración única en el manejo de todo ti 

po de riesgos. 

Es recomendable también que se haga una importante revisión del 

programa de seguros para estimular las exportaciones industria 

les y que éste se adecue a la realidad económica nacional. De 

igual manera, es indispensable difundir con amplitud la acepta 

ción del Seguro de Crédito de Exportación, para ello es necesa 

río mayor audacia en la promoción y venta del seguro. 
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flUi13-04.4 
1I/13 	 ANEXO 1  

ElorisaTO DF ZASANTIA No. 	1 

que celebran, como gerente. el SANCO DE >MICO, S. A.. en eso carde 
ter de Fiduciario del fondo para el fomento de las ExporteciOnes -
de Productos Manufacturados. y, como beneficiarlo de le garantía. 

ANTE.0 «DENTE S, 

1.. Con finos de brevedad, en este Contrato se dealgnará al Renco de México, S. A., el "fiduciario., a 	  

	  el «Exportador., y el fondo pera 
el 'mento de les &aportaciones de Productos Manufacturados, el "Pendo.: por "Operacidnleel", se entenderá la(s) ~tate) el aaaaaa or.-
al contado o a plexo. que efoctde el Exportador; por oleportadorleal«, se entended el (los) comprador(es) de la(s) morcanc(e(s) corre* 
pendiente(*) e dicha(*) venta(e); por "Crddltols)", se entendord el (los) crddlto(*) a favor del Exportador por concepto de la(a) Operg 
ción(es); y. por «Caranc(a., se entenderá le que es objeto de atta Contrato. Las alusiones que as himen al (a los) coobilgado(*) del 
(de loe) importador(se) seráo spl1cebles cuando loto) haya. 

11.- II Saneo de México. S. A,, es Fiduciario del Fondo para el Fenento de las Exportaciones de Productos Manufacturado*, cuyos recur-
sos se destinan a facilitar las ventas al exterior de productos de olivo nacional, en los tdrmlnos previstos en lee Regles de Opera— 
clón de dicho fondo, las cueles son del conocimiento del Exportador, y eludo espreesdee en la Circular 	 que el Mut:Iris 
dirigid a loe bancos de depósito y ahorroi a les sociedades financieras del pata. 

111.- El Exportador presentó al Fiduciario solicitud de fecha 	de 	 de 19 	pera que este última 
le otorgue la Corintia del fondo pera proteger el (los) referido(s) Crddlto(s) contra ciertos [tongos a que están expuestos. 

Ce" vista e lo anterior, lea Portee otorgan las siguientes 

CLAUSULA S: 

PUMAS.. [l Fiduciario, con cargo a loe recursos del Fondo. haré efectivo el exportador. en México, el 	 por ciento de cual—. 
rptier saldo insoluto y exigible del (de los) crédItolw), ya sea por concepto do su principal, o do *os Intereses e una tasa no superior 
al ocho por ciento anual, que as a.pare(n) conforme el presente Contrato, en caso de que se realice cuelquiera de loe riesgos que se 
Maten en le Cláusula SECDMDA. 
Queda excluida de le Corintia cualquier porción del (de los) citado(*) Cr:Mitote), que corresponda a Impuestos del pais de dee:lirio de -
late) mercancta(s). set como cualquier coa:leido de venta. 
Le reepanambIlidad total del Fiduciario, derivada del presente Contrato de Quanti', no excederé en ningdn ceso de 	  

1. 

1140UMIX..  Loe riegos cubiertos por le presente Garantía son los siguientes: 
A. 	inconvertibilidad y/o intransferibilided de los fondos que el (los) importadores) y/o dula) combligodo(e) entregue(nt en su pata.' 

• pera pagar el (loa) Crddito(s). 
.11. 	Falta de pago del (de los) Crddito(s) originada directamente por trequisicldn, exproplacIdn o confiscación de los bienes del 	• - 

(de los) Importadories) y de su(*) coobligado(el, siempre y cuando el acto de la autoridad gubernamental respective se realice ele 
existir 	oputable al (a loa) uno(*) o al (a los) °trote). 

C. 

	

	falte de pago del (de loe) Crildito(a), a consecuencia de disposlcidn expresa de carácter general de autoridad gubernamental. que - 
d eeeeee mente hunda al (a los) Importedorles) y a sute) coobligado(a) efectuar dicho pago. 

TOICERA... para que un Crddito quede amparado por la Carantia deberán eatlefacerse los requisitos siguientes: 

a) Que la Operación de le cual se derive el Crédito se ajuste a lo previsto en las Reglas a que se refiere el Antecedente 11. 
0) Que el Exportador dé a conocer poriscrito el Fiduciario la información que date le solicite respecto del Crddlto y de le Operaciée 

respectiva, a nde tardar dentro de los veinte días siguientes a la facha de embarque, o del primer embarque em ceso de ser varios.-
de la mercancía correspondiente. 

e) 

	

	Que el Crédito ama a plazo no mayor de dos aloa contados a partir del embarque de le eeeee neta. y pagadero en lugar aceptable a crl 
torta del fiduciario. 

d) Que el Crédito se documente con. títulos de crddito. Le estiefaccidn de este requisito podrá ..r  dispensada por el fiduciario; pare. 
se tal ceso, la Quanti" sólo cubriré el riesgo que se señale con la letra A en la Chi:azule SECUNDA. 

e) Que, a criterio del fiduciario, el Crédito puede ser amparado por le Garantía.' en función del paf* de destino de loe bienes. 
1) Que el exportador secergue la cobranza del Crddito a une institución de crédito mexicana. 
gl Que el embarque de La mercancía respective es realice dentro del período comprendido 	 la fecha de tiros del p 	 Contrate y 

el 	  de 	  de l9 
b) Que el Fiduciario haga conocer por escrito   que el Crédito ha quedado emparedo por la Garantía. 

CUARTA.. Vera que el pago,de,le Cerantte sea exigible respecel'de cualquier Crédito separado  pos asidor, detiordn asile( 	 loe rs 
qu'alto* y Uncurrirlas rircunatoocias sigui 	 
1.. Que ese haya. obtenido °porton:u:sets todas leo mutorizaelooes y cumplido todos lee requisitos 	 pero que el Crédito !anee— . 

..pleoe'4alides 	»c(clica.' 
Que el plazo pera el pego del Crédito haya vencido y que es hoyen realizado, debida y oportunamente, todos loe eeeee whocessrlos pa 
re le zoma 	ido Integre de loe derechos y acciones que puedan derivarse de dicho Crédlte. 

3.. Meada: 	• 
a) XI se 	ler. en el caso previsto en el inciso A de le Cláusula fliCUOuA, que el Importe del Crédito haya sido estregado coa 

carácter Irrevocable a favor del Exportador para su t'anafe remeta e Mágico, en la ornieda sor...mida pera ese poso, a en hamo 
quo esté autorizado por le ley del pata del Importador para hacer la tranet 	la gonclonada, y que hayan treascorrido aovo*. 
te días de efectuada Le referida 	44 sin haberse recibido su importe e* México. late plass podrá ser ampliado perol fids 
simio hasta ciento ochenta Mes respecto del (de loe) Crddico(e) que determino, ea cuy* caso especificaré el platas aplicable 
a dicho(*) Crédito(*) ea la constancia a que se refiere el tocleo.h) de la Cláusula TilaCiiA. Las 	 conviersea es qm. el 
al verwilalosits del plazo para el pego del Crédito la sonada del pato del Importador raso 	 lea 	ble a la amado estuve.. 
salde pera dicho pago, se aceptará que la entrega se Usa es sesada de curse legal del pele del Laportodor. calculado es mapas. 
te al tipo de cambie quo. al tiempo de efectuarse la citada entrega, corresponda a la aparecida relativa. 

b) pe estuviere ea alguno de 1 	 prior eeeee ea le* taelsile fl 4 C di la Cliveula 411CUMUX. que ore he» rossllusi* le  mobiloj 
cedo. esprapiactén'o seallecacido e que *e rellene Alabo lacias II, o bien haya estrado es vigor la illeeosielés sorseisoado sa 
lacios ab que leisercancta objeto de la Cyeraeldm rotativo haya sida estregada al Importador y recibida por date do ~foral• 
dad; que es baya regooride legal y oportunamente al lopertádor y a *es ~Modes el paso del Crédito& y qoa hoyes treasearrl 
da per la mosso aovaste dIes, osa de la fecha del requerialsato da qua se trate. romo de la tacha de  las Hiedas 
*ido. soaflasselds. • rogoiSielée: a blues de la estrada o* vigor de la dispesleida aludida. 



rawrx—au-s 
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A,. Que el Exportador esta el corriente en el pago de la priva a qua »e refiere la Cláusula OCTAVA. 
3.• Que la inetltución de crédito mexicana que esté efectuando la cobren. del Crádlio beis recibido del ¡portador, y se haya obliga 

do • eueplirisa. instruccion** irrevocable, de entregar al Fiduciario, • la brevedad posible, el noventa por atento de cualquier 
recuperación que obtenga reepeoto de dicho Crédito. 

gpuTN.-  el Exportador deberá presentar por *aceito eu(s) reclareción(e.) para que te le hal. efectiva le Garantía, eco.petándola(*) 
de pruebes de haber ocurrido la. ctrounstenclea y da beberse estletecho los requilitue previsto. en le Cláusula CUARTA. Pi le* pral—
be.. citadas coa fehaciente., el Fiduciario ;Procederá desde luego a hacer efectiva le Carantia. 

'UTA.- El Fiduciario tendel el derecho de aubrogare., hect. por el Importe que haya cubierto, en los derechos del tripdrtedor recae°. 
to del (de los) Credicole) en relación con el (los) cueles) hoye hecho efectiva le Garantí.. El Exportador es sibilas a documentar la 
eubroseeión, a seitiefección del Fiduciario. cuando date lo solicite por escrito. 

Para el caco de hacerse sisad.,. le Coreada, y e solicitud del Fiduclerlo, el Expretedor e« obliga d...e ahora a efectuar, oportuna y 
debidamente, todas las gestione. extraludlcieles y Judicial.. tendiente. a obtener la recuperación del <de los) Creditole), siempre y 
cuando le solicitud del Fiduciario la sea presentada dentro del plato de un *Ao contado a partir de le fecha de vencimiento del Crtdi. 
te respectivo. El Exportador estere obligado a Informer al Fiduciario del curso y resultado de lee gestione. indicada*. loe sanco* - 
que se originen con motivo de teles, ir...tienes serón pegados par el Fiduciario en un noventa por ciento. siempre y cuandodichoA gasto. 
ee comprueben e su satisfacción. El Fiduciario ~pluma de toisón acuerdo con el Exportador al o a loe abogados • quienes se encargue 
patrocinar las gestione« de que se trata, en el concepto de que el Exportador no tendrá reeponembilidad respecto de dicha. gachones -
ni de sus multa', cuando el o los abogados reepectivos hayan sido designado& de comdn acuerdo. 

§EPTIMA.- 91 después de haberse hecho efectiva lo Garantía, se obtuvin, ,  le recuperiscldn total o parcial del (de loe) Crádito(s) 
rreepondiencele). el Exportador tetará obligado e reemboleer al Pidoflarle,  el noventa poi ciento de leo cantidades que recupere, den—
tro de lo. tres dice hábiles eloulentee e la tecuperactón. Si el Exportador faltare el cumpltelento de la obligación que se estipula 
en esta Cldusula, deberá pagar el Fiduciario interese* calculados a la tasa de dieciocho por ciento anual *obre la* cantidades no raes 
bolsedse con oportunidad, a partir de la fecha en que deblota hacerse la entrega y halita su total reembolso. 

OCTAVA.- El Exportador ee obliga A pagar el Fiduciario prisas por concepto de esta Carencia, las cuales ae calcularán aplicando 
isa que el Fiduciario detereine reepecto de cede Crédito, dentro de loe sigutentee límites: 

Teca refn(met 	  por «lenco; tete mástil.: 	  por ciento' cobre *1 principal del tde loe) Credito(i). Lee 
privas serlo pegada. mediante exhibid once, codo une de la. cuales deberé: el corresponder a un embarque' bI tener un importe propos 
cianea al porcentaje que el velar de facture del embarque represente del valor total de la Operación relativa; y e) efectuares dentro 
de loe veinte días hdbiles siguiente* a le techa de dicho embarque. 

NOVENA.- En tanto el importe del (de los) Crédito(a) que se ,aparato) por *eta Gerencia no quede totalmente pegado y traneferido *Mi 
Aleo, el Exportador se oblige e informar por escrito al Fiduciario, a.la brevedad posible, de cualquier retrae> en el pago de dicheisi 
Crédito(*) de mis de treinta die* contador de la feche de su vencimiento, en aseo de es:. a plato; o de ele de cuarenta y cinco citas 
contados de la fecha de embarque de le merconclo correspondiente, en cato de ser pegadero e la *date. Ambos término* podrán Ser els—. 
pilados por el Fiduciario hasta ciento ochunta rifa§ respecto del (de los) Criditols) que determine. en cuyo ceso especificará el tem( 
no aplicable a dicho(*) Creólto(e) en lo cormancla a que as, refiere el inciso h) de la Cláusula TERCERA. Aelstsmo, el Exportador In 
toreará por escrito al Fiduciario, a le brevedad posible, de cualquler circunstancie de eir conoclmienti que haga incierta la recupere. 
cid^ total o parcial del (de los) Credltole). SI *dio se hubiere entregado parte de la mercancía objeto de una o mes Operaciones y el 
pago de loe Ccdditoe relativo, sufriere cualquier retraso de más de sesenta días, lo Carentfe no esperará le parte de dichos Créditos 
correspondiente a embarques subsecuenrce, a manos que el Fiduciario set lo declare por escrito. 

PECINA.- El fiduciario podrá pedir en todo'clempo al Eepoicsdor que le proporcione tnformacIdn y/o copia autentice la cualquier doto. 
mento relacionado con el (loe) Créditota/ y lela) Operecidnteel de le(*) cual(e.) se d 	(n), y el Exportador se obliga • mundee.,  
le petición del Fiduciario. 

DÉCIMA PRIMERA.. Si por no beberse realizado, debida y oportunamente, loa actos a que se refiere el inciso 2 de la Cláusula CUARTA, 
*e menoecebriren los derecho* del (de loe) Crddliotel. el Fiduciario podrá, sin responsabilidad pare el mismo, reducir el monto de la 
Carantia por el importe del (d. los) Crédito(s) perjudicado(*). 

CECINA SECUNDA.- El Exportador no podrá ceder a tercero' ni comprometer en lores alguna loe derechos derivado. de le Ceramita otorga• 
de. ein el previo consentlalento del Fiduciario, expresado poi escrito; el la cestón o afectación se efectuaren ala cirep iiiii la condi 
Cldo indicada,  no *unirán efecto. respecto del Fiduciario, quien quedara libre de toda obllseción y responsebilidad. 

OECIHA TERCERA.. Lie Partes convienen en que, en ceso de que el ExportedOr Incumpla cualquiera de lee obligaciones que son e su cargo 
tontona a este Contrato, al Fiduciario, sin reeponsobtildnd *latino, podrá desde luego auepender el cumplimiento de les obligaciones • 
que el propio Contrato le tapona, sin perJutclo de que puedo demandar la resdeldn del Contrato y exigir el pego da loe ~loe y perjuS 
tiom que hubiere sufrido por ceo.. del Incumplimiento del Exportador, 

dECINA CUARTA.. Pera todo lo no previsto en mete Contrato, las Partas se remiten de manera exprese e loe preceptos de les ley.. Cede.. 
ralee ~trenes, y, para O. cato de coltroverele, as someten a  le  jurisdicción de los tribunales competentes de la Ciuded de ~leo, 
con renuncia exorna al tuero que pudiere corresponderles en virtud d. cualquier otro dcmicilllo que tuvieren. 

Late Contrato se expide y firma en cree ejemplar.., quedando dos en poder del Fiduciario y uno en podar del Exportador. 

le firma por el Exportador en     de  	de 19 	  

Os tina por el fiduciario en 

   

de 	 d. 19 

 

         

         

EL FIDUCIARIO 

	

	 LI. O:PORTADOS 

Por conocimiento de fina* del Exportador 

IMIT1TUCIOM DE CREDITO 



FEX-4-0 
4/71 
	 ANEXO 2 

CONTRATO DE GARANTIA DE CREDITO DE IXPORTAC ION NUM. 	2  
quo celebran, corro garante, el SANCO I lE MEXKO, S. A.. .n au card.. de I klub:ole en • Fldrknoln donombn 
do Tomb para •I fomento del ld forpooc.lonet de Ambulo. thuréacturados", y, cona beml Icialla(t) de k garonlfo 

ton Intavenclán del - 

Diputado, 

ANTECEDENTESt 

I . Con fines do brevedad, .n esto Cadmio se dealgnord ol Ronco de México, 5. A., •I '21duclozlo", 	  

	 , 614 Inelltualdnhven 

•forportadar", 
y ol fondo pm" •I Fomento do loe Copulaciones de Productor Mondoclurndoe, •I 'fado'. For Operación se onienderd lo ruga 	marconcfro y/o 6 preasocitbs.• 
de ...vicio al embolar que al Diputado, Leuda No efectuado) en los términos quo lexpgesel in sollcilud o qua u alude .n el punto III de estro Antecedentes. y pot 
'brpmeador., ser entenderé •Icomprodat d• lo o...cancro y/o •I contratante del servir lo objeta da lo OperoclEn. Cundo se hago ahnlérn al "Crédito", se enterdertb 
atril cuyos ooraclerfalcos prIncipolm M %apeoan en lo Metido solicitud y que .1 Exportado< concedenT (In concedida) rol Importacke crin milvn da la Ope.rodSn d• 
que so trato, pm "Mulos', u entenderé las títulos de crédito o que s• hace relevancia en lo emocionada é:dienta' y que un upersentuilvae del citado Crédito, y, por 
"G.:retro", es rent•ndeni la que es dolido da eille Corlaran,. loe 	Tu u bagan o lar coobligodoe del Imp.:ronda unen apilcoblu cunda los luya. 

II. El Soco de México, 5. A., es Fkluelollo riel Gobierno Federal .n el f idoicomiso dornminerdo fondo porro •I Fomento da las Exportaciones d• Ro- 
data MonJactunaks, cuya* recome *e dentina, o facilitar lo. nubes al valedor de artículos de monofackno melare:II y de servicio. mrelconce, en los throlnos pre- 
vista en las Paola* de Operocién do dicho Fondo, los cual., ton del conocluiento d• la(s) Institut Irlo(m1 y del  EATior todo., y soda  •elue•udul e. lo  Ch.uku 

que •I f iduclorlo dirigida loe broncee do doloSillo y ohmio y o las socledodes f inoncleres del par, 

II I. 	 en 'pila d• fecha 

 

  

de   	, 	¡d'Alome) el f Iductatio oempue b ('.,antro del Fondo, imputa del Crédito cuyo &ilion y .nuterEst I.» se Infla.. 
lo rabeado solicitud, lo coral wadjurna a mur Controio poro formo parlo lobearon.. de/ m'uno. la sobe bid tiene como amigo •I terno del contrato •0 que constan - 
(contiendo) los 1.4...Inet de te Operación. 

--- • 
Can vida o lo onfertler, In. Portes .,opon lo. siguiera" 

CLAUSULA5. 

PRIMERA.- N E:dudarlo, con croan n los recursos del Fas" cubrirlo 10E1 insillerciGnjul, ro 
d• cualquier saldo Iovo  y •rdolble del Cradllo, Ion?, por comerlo do su pelmipnl, con tropo: in no mayo« do 	 

• 

cono de 	InIereros compulorios el 	x ononLdeede—Plearir cle andsláT de íos Mulos InstoGT•eln dr sor vencinlenio, en COSO do que u oradle. cualquiera de 

leo eventual!~ gro a confinación se expresen, y que se Depuran en los 16rmions del rebollo Controlo. 

A. InconvertibIllrbd y/o 11 Morad orIbIllskd o 	 , de los fondo. qam •I - 

Imputador y/o su coobilgralos montasen en su pub, pero rugar •1 Crddllo. 

Folio da largo du I Cacillo, abátanlo ditectorrenIr por •equisicidn, expropiad/o. o confiar:mien de loe bienes del {reporta 
R. do, y dr sus cooldlgadot, Il VOJO 	, . por un tuba idod gubernornentol, pierna. y cundo •I acto de la outorktad u - 

realice sin exigir causo broutublu al ravo o a los ellos. 

I C  Folia da popo del Crédilu, o consecuerscie de di.nualción de cordel., genere! d• ~toldad goberramontal, que Imptdo ot 
	I '(mportador  y o sus cooblijp.ins efectuar dirimo polis. 

D.Falio de lago del Crédilo par IncurrplIndenlo del imukdor y de sus cts./diodos. 

to COSO do 14, dos o ad. las Indfludonee que sur, 	r I prernte Conrulo, cada una dr ello taró bone( ;aula de lo Gorantfo en k poporciEn en quo.... Mula.. 
del Crédito, ol 'New en que elkto Gotorolk sea ter lonndo. 

SEGUNDA.- Poro que el roe d•  b  Goro.fir. 0'0,1,3,,  5. 6.1?" 	solhEncene los requisitos y concurrir lus circundo...0os Ilgoliretror 
1. Ore los Ulula con quo se documente ul Crédilo, .con autánnens; os decir, que la obligue ii5n do lu taco no rs16 condicionado de muno alguna 

o los mm110.161 controlo de compayerde y/o de prestación de unido., reipectivo. 
2. Que o1 documnione el Créd {lo tre boyan obtenido tolo. los outoeltaclaws y cumplido tolo, lo. ',qu'aloe necesarios para que las f nulos Ungon -

plena elida )uddlca. 
3. Ove el plato poro el pogo de los 1 Pulo. buyo temido y que u boyan reanudo, debida y oportuno:noir. soda Tm acta emprenda. poro la con - 

*emoción Entero d• la, derecho en ellos conslworks, asE corro de la. accionas que de lo: mitran rmxIon dreinine. 
4, Adendsr 

o) SI ser rsturlan en •I 0010 pf./ 411 se el int !u A da la Cldusulo precedente, que .1 Imporbs de los Título layo .ido entregodo o l'eva- 
de b(e) kaillución(m), con carácter inevoolble, en lar minada conveoldo poro tu pego. o on banco quo erli autorlsado pa lo ley del par. del ',rumiador FOTO POYOS - 

herir dicho legare a 	  y boyo,. bonscurido por lo nonos 	dkr de decturab ka chula enemigo, sin lo-- 

b raerecibido.. lagunar en 	 . los ?.-rumi en nknon que, ;I a/ .ncIndento d• la Tflulos la reemedo del por. — 
del Inquoadu resollare IncormertIble o lo mord* urreenblo en In. propio. Mulos poro su soga, se t'u:puré qua lo enroma, so bous ora nonuirs de curso legol del pata 
del torporteor, calculado so fery.Ie ilpo de cambio quo cone:punk o o egmocién ol rIumar de rtentuone dicho rehago. 

la) Si u mluvler• en olas,. de 101.0101 previllea en los Int line S. C. o D 	lo Cldusules Precedmite, quer lis mirroomft yiu loe s•r•I•leg - 
Jalde de la Opearmlén hayan sido suninIsbodu al Imputador y recibirlas pro éste de (OfiO,Mid041 se lora requerido legal y opoetunomente al Intantredor y a ea cao- 
141~ •1 pega de las Tfluk• vrencklor; boyen IVO/OCIO, kio por lo nora 	dr, de lo 11.bo t1.1 requerimiento do que u bobo no B. bar° enrié ludo. o oro.  ~- 

el Modere'," lerldero dedo .presomenee en ouse..1:«16n por elalto, •I 9,00 dei  coninb o que le !elle. la roo. 11,1 del Antecedente III. Además, que al ~leo-
ere los Ifeudreee del Coddlio, so hiera •silpulodo Imp.«, y lebocIentemente que Id pago de bre es Incondicional • Iniepersil•nle de las rehollas del controlo de campo-
yenes y/o de inesseclén de »Mei", rerepectiva. 

5. Que el pego de h mime e que ee «O len le Cldoeule Octavo •104 ol tra.Nnu, 

TERCERA,- Si a. Genymie 'elote eel•Ible, lob) 	 wesenln.rli,,) ni I lJucbmlo " inn  in".ni6" Fax •«.1!** RePrteiiodNI•la de patee «In 
helas *carel" 6. cle~tat y de holm» mildecbo lee regulé los previsto, en la adonde Serrad,, 10,1... I, 2 y 3, 00 s.o lo. pueblas en loe ~boa e) - 
y/• 	eeeptIos terreepuede, del Malea 4 de la adora Clésmuie. Si dklen prueben san ferbeeclonles, el Fiduclorto pocederel desde luego ol ropo de 6 Groontle. 

•I 	il 



[VANA • Por •I I». he de loe,» .4., 	1.1 roUrD•irtl, •IfIduclalo lunduS .1 Oualsa .s. gulsurne. 1o,  •I lupas. nue hoya culdchrsa, en los do- • 
,•,luu cal ).r..../.4a y/cs  d•  ),) hx•Ill.e1M,1,1 ...T..,  re fid C/édIto. 01,1.n hipas/cano y/n Imluu. 16n(es) re oiclIcni-i• daurronto• 1s suluagorldn, • w8114.-

del I Nuchale, cuando II. le tollell• peso,. dto. 

Iba el coso d• hora. elan.« lo rurnecura,y n sellelbad del 11/Aciale. •I I epa/Iodos y/o lols) 	 oilloo(n) darlo el.« • dala., 
nyactune y debida..., sada  la p.a... adraielictolos y ',aut.,. .'Olemos • abisma 1..euperocldn del Coldlie, .I...p. y .,esa. 4. boll<11.1 /MI 
darlo le(s) so* papando anho .1• 	Muro d. co 12.0 ...do e pulir do le Isla de arnelminnoo •1•1 Mulo e•cp... cts., 

• 
heyeloalor y/o Bold hoilluchtn(es), soVlo .0'1% •11"11.0 4119.lohl• Inlarear 	IrIc»lorin .1•1 amo y ..,celado do In. T'Iliones Indlauk».- 

les sala que te erlpinon con nollvo do bl.. gesilours cimas pardas por •1 Muda. en 10 	 y <taran dichos from o caorourben • su «Oidor 

oil, 1111dt...da dealcuard de COIrló• ayas. ron •I tannsodor y/o i(.) insillucIén(a)•11-171-a—olsortalos o oolosol so ssooOsiloss artroclr•I los pdlrlo os d• " 
que se han, en .1 conc•plo de que •I Impuso/los y/e k(si InstlIalán(a) no lend,d(n) respornobIlIded rapo.. do Olsisos /rellanes nido ron ..robos, arando *I • s 
lo. cdrarclos rapes elan 'boyan sido Jalonados de re.. *cuerdo. 

GUINIA.- SI después de %Auno bocho *Nal.. lo Go/antro se obtuviere lec naupaarldo ,atol • park' .1.1 Crédito, el I.pnoador y/o lo(s) Inell- 
suclin(a) bi • tracé. aci uno y/o do la(s)onold se asnal*. dIria nroprocIdn), arard(n) rAllgoda(1) • reanbolcar al Fiduciario .1 	% d. In oalldoda- 

. 
quo recupere(.,). d•nlres de las to., dra, kélallet Opulenta o Es tervpavalcSn. SI el Eoporsodor y/o h(o) Irnlituelén(n) faltare(s) al cu,077111ZIZta do Id obligad& - 
que .• escIpula en a» C16anu4, d•beed(n) rugar al ilduclowle In t 	 calculados a lo loes del 12% anual 	las cantidades no ...bolbodos con opuounIdcbd,• 
postols dolo fecho en que doble. luciono hecho lo ...pa y Mala su tolo! ...bolsa. 

SOUK.. In uro relacIdn que también farread pocho IN •rponlo .tl• Contrao. •I E.pasoda ce obligo a dor o conocer el Fldurlarlo los ~a-
y lecio. M cardslén y venrInienro de los Mulo.. Por lo quo se refleeft • la yo orollIdos, esto ..Nación delou6 cumplirse /Maro cf. los hos din idilio. desliada 
• kr recio en que gura, mallo pos .11 iduclada el pm.. Controlo, y. por lo quo rapes. a los pendlonlet do omitir., lo ablloaclén deload cumplirlo donen, 
de los siete di» 1.0111. slgulensa a 1411.T/o1,) do! (d• la) groTorque(s) rntrapondierUe(,) do lo amarero y/o de recibo do codorroldnd d• los raNICIO. • 
out rale. le soll.ltrd &bou° . 11 1Id,.e borlo aslod /Mak el aloco d• lo Garonlie par •I Impar. de 1011 Mulos coya cooschertlIces no so lo hubieron dolo • ce 
1•X.• oportunououtio. 

fl repasador so oilIgn • s “Iyer soda los IrdmIto. de Marco de loe 111ula • !roo. de la(t) Inerisalintair  Ict(s) <No 1.1,41,/ dee"-
Ovalo. directo/ en. • pa radio d. 1u carapornoles en el ;sic del Insparox.r, y, carelculsoms.1., lo(s) kulltoriSn(a), w oblIgnin) • prestos el Exportados el - 
«r/Ocie de que ha. esso 	litt iocerle aros caga thm los usuales y o:non/ritos. 

OCTAVA.- 

poponf inl el Plducloele. por canelas de • • ra Goronilis, re almo de 	  

MI 4•111I4 Wel ..b.. ro conos J'ya! 

	

NOVENA.- En len. •I lwywh, del C.4.11. rus queda labia/ente payado y leardarkle, e 	 -,•11 
b»s101OslOS y/o lo),) 	 (n) o Informar o la isurselod posible y por earlso•I Figs/ciado do cusiqvlet retraso on el pago do lob ulula, slorrobro - 
que eso raras ose "aya de 30 dias,conlados pulir de le fecho de su voorlonloroo. Aslodsoos.1•(*) Inaltuclén(a) y el (.podador puxurarán Inflama por *sal.-
.1 lidu eledo, o le bransdod posible. de cualquier chrunstorscia de a conocloceialo que leca Inda.. Nruperorldn Sao: o parid del Crédila. SI Ola u ishl• 
s• ennegrodo por. do lo mentando y/a so huidoras mesado poretalmanle los unirla obislo do lo Operorldn, y alguno de loo 	que huls.non vossrldsco«lo• 
oic cuila. • a% larda dan,. de los 110 dros ilgulonIes e lo haba caro/sudó/1 pass su lago, •5 1.patodae queda obligado San.. nopenda •I .erro de lo erattesees-
tés pordlent• de entrapa, coco« • dolor de palos sus sentirlas. 

DICIMA.- ti IIduclarlo poded pedir s. Sede @lempo a lo(s) Ints11.16n(a) y/o el Imparlodcw, Ibas le peopErclono(n) Inloo•wilEA Y/• 009.•.,Abwk• 
cuolquior doevoesnso rolosl000do con •I Crédito. f I E.poos•dor y lo(b) Irulltuclin(ot) «abrigan • loadora lo palde« del rlducknio. 

DICIMA PRIMIRA.- SI por no hoberu r.ollaodo, dedsIdo y oportunamente, las oca. • •11• so rolla* •I Inch* 3 do la Cifrarle Segunda/ m ••••••" 
Oldallese be derechos arscomdca poro lo. 10.4., el Fiduclerks podrá, sin tapono.' lisiad pe* •0 edrar, red...1rd .orlo do lo Ganada ano •I lugoolle dc.I • do 1es-
11.10. que oe huisloron perludlcodo. 

• 
DÉCIMA SEGUNDA.- fl (10) bendirlerlo(s) de es» Go/onda no prded(n) ceder e necees rd comprometer en farra oigan. los derorlsos donada-

eh he 13•1..11/1. orrucybd., .In cal pron. romondoslenso del Id-larlo, e.paroda por escolles .1 lo anido • oloctorlat se orearann sin arosplIrso lo coodIrldo looll" 
si, no mon«., datos rapes. del f iduslorlo, quien quodord libro de lodo oillpsclin y raaanosillIdod. 

DICIMA TERC (RA. - la labra de cumplindanio pa pule da Expoliador pío Je lab)Ineili.1641) de cuál/dem de lee Mellealanos • so ampo, da 
▪ denrcho I iduriorlo pone ...lona, de lo porto goa Incumplo, •I popo de doro. y papeirias que ee le 1•Alences asando CON woollso del InaresilrolablAs. 

DICIMA CUAIITA.- Los Illulas que so .rolla. caco pcolerlorldod al 	de 	M 
so quedad,. vaporados por le GoncraTe que so claros en el presente Conleaso. 

DICIMA QUINTA. - Nula Soria M'ea pul,. en are Contra/o, la Porta Ice «raison • los leyes leclaoles madrona. y, para •I cae do audassee -
de, « »erten • lo polodlecIt« do loe hilar/nulos compet•ntes de lo ciudad de Malta, can ronsowie *opresa ol Ivens que pallas f...~•~1.14 e« virtud d• cual 
gala are drodclile. 

4.to Contra* se eopIdo y 11 roo en 	•I•orsdo res, quedando dos as poda. &I Mudarle, tan eco pode« del brp000dee y odas as peda da (.- 
de en. d.) 'e(s) Inaltuclé..(a), 

E« Dm* pu el lapart.do• 1111 	 l • 	é• 	 d• II 

%(in. pa lo(s) inlItooldn(a) en 	 r • 	do 	 do II 

Se finos pm el ilehrclool• en 	 , • 	a. 	 d• 19 

11 1XPORIADOR 

U F IDOCIA1110 

Por canocioJenso de lloro del lopredodor 
LA 1NSTDUCION 

lA(S) INSTITUCION(19 



ANEXO 3 

CCAJIRAIO DI CiAitAbillA 01 crtniln nt txrrNiACIoN NUM. 	3  
que saltean, tono eonene.., el MIK° Ut SAEXIC.O. 5,A., 	rindsim d. Fldsoloi-le en •I F ideicarelos denuedan 
de *Fondo pene loiminio de los Fepneinclmou de Producto Muni/acceorioe', y, cono tiene:kiwi* (Ud* la sionsn14 

, eco inlervenalem d• 
un banco 

ANTIC10(  ti I E Si 

Con 11m de boveciad, en •11.1 Criniroici te deslismisil al boleo de Faki ro, 5. A., •I -Plefockm/a.s a 	  

	  la 11) 	 (n)°,1  

• •1 ilepneteelo•. 
y Oronda Peos a remedio <1- 61 Fesortacknes Je Norkoint.-rdontintionados, •11orvie:Wr "Ooeroilón 141 entender! lo vendo de mercencks yin la posslockle 
de ,ruleta •1 enlodo. que •1 tepottodoe deslio (ho rie<looliv) ros las términos que <nena M tolkliod o que se alud, en el mole III de olio Anteceenles, y pe 
importado., s. •ffiend....1 .1 amistad o. do la marrana lo y/o el s.-adicionar del ,.solda rahiete do lo OperocIda. Conde. s. hopo ololbn al 'Caddllo, ee enleolers. 
Id ....s'II euroe coract-Irdleen pinelrolee 1• o•preson 	11 ,-boldo mliciasd y con el f *Ondoln• consonler4 (bu amicrdirio) el bristelodor ton rovilms do /a OpemsclIes 
de que o. halo; pos *I nulos". . enrendo.d lo trodus dt ,..1'4110 o oper lo Inca refeierirlo os lo nvosioniala sellarlo/ y que son repestnialtvre del alada [Mies, y, 
pes `Goorstra., ee entende.d la que oblelo Je cric Controlo, lar olusloms q,n te /ovos o los cool<lhprint del legrairsdo< ,..do aolicobles mondo 1,. hoyo, 

II. El ilveco de ;Mole°, S.A 	Nuelarin del elnIderno EePlered en.? Fideiceedso denominado F.c./o poro el remonto de loe ropo*.  fechen. d• Pn 
&Me. Marnissectemodes, cono lector». o dettlom o facilite@ los vente. al  loses lar de enlacia de wormlocross nacional y de ...lela 	 od la Idnednse pa 
rieles en In Regias de Opeieción do dial.* 	 aol F.111.1.1o. y de hl/ butiiirclda(iss), y *Ido 	en la Clreolar Ikkopme 

. qua •1 Fldudmlo didp." o los lonco» de depSslio y <dono y a los toelededee Eleofielontt des penó, 

(II.     •n *Ice Do de Vede 	  

i 	 da 	 eolleiteltnn.o) al Fiduciaria Idos pm lo Goronik Ml Fcmde, onose so del CrAilto coya ...Igen y connwrolene 
ume en in refeeldd solicitud, IP vol se odlsinla u elle Connoto puro forero p..» Irtletr»fi. del teleno. la sal ic ilisi llene corro <meso el le. lo 4.1 controlo en quo • 
caten (oortelooln) les 1/rmlno..1.. In Oporni.M. 

Con Olio o lo u01.00§,  , b. Padr, didtridd las ii9liddied 

ClAUSt.11..A51  

PRIMERA.- El Flduclans, vv. cu.d. o 1-n 01.0,1101 del rovirs. cc,  sin/ o 

♦ vaho'. mido Insoluto y e•ipIlle del C,1.300, hirco ion, sotatpia vis so 	 t;;,:r r o. 	.1. 

~IV de VA Insoles.. Computado el 	... ornold./. 10 1 oc o de emIslón Ja fos inabn lave; le lacho gis ru V•ridirneenio, M t.> de Tm. M 1•011C• amiguito. 11; 

he ~mema lidsán epa. o contlpueclexpleson, y que te umpoon cn los ibovInne del pe..,00 

InconeertlidlIdod y/o InseonderIblIldad n 
A. 	

el• Feeeln 

c.  falo de por drl 	n comeemocin J00 dbrosialSn de cordchm aerosol de oplottdod pulammmeenal, que Impl• 
du ol hopo insto. y n 1111 cualli.pdoe el...e dicho yoyo. 

D. Faba do r..111 del Cadlin sor las. ivivgdirnienio 	Imonliodar y de san cceAll.pdoe, 

loe leenellcleele• d. este Gorensk lo tarda an 10 p.opouldn en que mon Ulula.. del Cadild. .1 tiene> en quo dicha Goson110  sw  .elaeodo• 

SEGUNDA.- Pea que el pavo de la Corantres °step .1. su how, telq.1,1e, J,•br.an,..n:14oterser los isqvisllos y conoaels las chaco...cho duelen». 
Oue los likike con que he daeo.na..... el ClédIro osen suideunnes es J'eh, que la elli,pc1Sn ole w orco no edil condiciono...1 de momo ea1puna • 

loa muden del connoto de compa.neo y/o de pedoclAs de tendel., rolpoedru. 
2. Oto al documentan* el Cridllu le Joyo.. Magni.» lucias hos utoorlsn Jean y surralido Insta les requisitos necesarios sao goe los !Mulos Mapa 

ademe wIldee fuete/loe. s 
2. Ove «I plata pando •1 raga d• loe leuda hoyo wencIdo y que se helase srillIstsk, deb4M y osos timionent•. iodos los ocios requolske Foso lo 0011... 

ienomIlin Integre de loe derecha en ellos conelponlos, otE como do lo. occ I on.,, que de las miimes ovo ilan dallado*. 
1. Adonde. 

o) SI pe ailuvi.r• en el coso parido  co.? Inda A del CI4mulo pecrdeoie, que •I Importe da loo Mulos boyo sido enerepodo • toree Ml 
4d• hm) PaportedorIed o de la (o) buillualdn(es), 0000 atariícies '<revocable. ion lo 	con. nido toro so pullo, o un ba.0 que esté ...Dado re. la ley del pah 
del Importe/Joe pase teendeele dicho Import. a 	 y hoyen eennteuseldo eme lo arana 	dios de efacteeada • 

le elludi *Meg.. sin lobea recibido IV lereorle en 	 , loe Amies comban.. que—,-ii-Xreockiskese• de lee 41>  

bolee lee ~más del pors del lenszedodor resollare Inconewrilla a la mimada comenta, •01 lue p.opint Molo para to toa, oceptesd que la *,*.m se lepe a eem. 
1•114, de CM.," /crol ded par, del Imporlodoe, mItekdo no Importa ol lipo de cambio que cone.pmed0 o lo 0,31/0(16n al llenero de doctoro. dicha enteep• 

el 51 t....Mere en alguno de len cava, p.:~ en loe Inda. e, C o D da la (N.o!. Ft...cedente, que: lo amando y/e lee ereolele. • 
ebleee de le Opseseido hoyen sido konlnisiesdos DI Impar iodos y ...'idos por 411• d• tenlo. •1.41.1s se hoye requedde lamed y opadven....1. e/ 1.1.0.1«1/4« y • 44. Te,' 
• •I dedo d• lee /Outes rencldees hoyen trontowldo por le nono, 	drot ele lo loteo del requeriedento de que o• notes me be be. moill leudo, • tronce •- 

que el Ilduclerle 1,....blew dedo eepse.o..one w levialrocIdet yo. eet.lio,W.47.1 d.l cmvsede a que sa tallene le palto flrol (PI Antecedente II?. ~e. Vele .1 es! 
»ere lee eleedom del Canilla, hey ettlmlodn tope.. y feleaelentemen.• que el popo d• dale os Irmon.11.1.el e Indeperalleni• de I. ~Dee hl ~bale de ten• 
11010•91.1* y/le M peete•clern de antelas, respeetleo. 

5. Ove el papa de le tolmo • que te rellene la Cldoula Octew col al tontees., 

TERCERA•• SI lo G.c.00l es loco •elplhle, el 	be.11.1.014) peoneend(0) al Eldus lada su reclareoeldn per asada, ecempeedeelele de pe* -- 
hm de 5o/ber ~mide Ice eleconteenciere y d• lab,M velleleelo los oelv1.1110 previsto* en In C Idondo Saitundo, mohos 1, 2 y 3. *ir 	proemio agi II.I1A1"1" 
ese al)y/es N, eepin arteeponde, del Incl. 4 de le mleme Cldoola . 51 ditkas pruebes hin 1011%nt irt1•.. •1 r idoelaula pooded denle hago.? pepe de le Ge...lhe. 

, 

I. o di Ingratedin y/o ose enshligesios 	rn .... país, pena rojo.  al Credit.. 

1.11... 	 Labs:iodo dherinnsmts per,chille Vol  • • rv upint16$1 p ceo/ heac1.5.1 de loe Me n. del I.. 
Z. postodm y do s n cnolslipodo, 11....oin le mon 1,14 un, uotoridi I mao<roinvolol, 	 "" de k P`11°' 11.1.1 	.In e. 41 como Imputable 01 0,00 0 e kv mi.. 



flS-‘1-1) 

CUARTA.- Pa. al hecho de heno ~Ivo le Comonlie, el Fkluclodo bold al ~echo de »brown*, pa al lapo» qua hoyo cuido», *o loa - 
der•oho de lodirWiWillén(e)~11»do di Crddlia• Dish•bl balltunlies4.1» obligc() o dan ~neer lo ouhropcilin, • wildecolén del Piduclerk, coda de-
e. lo salid» per noodoo. 

hos el ame do honrar el.iivo b Gmlootb, y a iolicItul del ? idoolork. Mb) InatIP04144) y/. el Emorlahr ve obligo(n) dada Mono • dee.-
hor, oponte» y ~mona, »dm la gestiono eetraludiclolaa y ludklal. ~se okr a oblene• ha »copetuda dl Caddlb, doro. y cuerdo b »Hollad chal-
PkOwkwi. 14) ma ~ducha docoore de so plomé* so orlo ~todo • partía de is fecho de vonchnienk del 'Mulo ~die. 

talo) Inotilsociécrfac) y/. •I loporioria, asgan el cosa ocerdbc)ohligodo(a) • informa •I Iduclark del cuna y morbo& de los palian» bollar- - 
do. Lo pubore »ancianacon motive da lobo peak.» »da ;acodos pro el flduciorlo urz 	olor.* y cundo &cho. sobe oe colopmeloon • a/ 

celhkocidn. El Fl.bobrkr d•alocrd do mak ou.cdo con k(e) Innitociénkol y/o el [apiado ant7Pc ahogado a quieras se ~so» coonalcur bes pello• 
oeo d gua os are». ea el coro:opio d• que Isla) insIlluchfo(es) y/a al (apartada ea»olnl(n) roponcobilldad respoo dicha ~Ion» n1 tia loa~bah oaon 
do el • leo coloaggica ~Miope huyan dolo chaispoka de camón acuna, 

QUINTA.- SI ~le d• labor» bocho efectiva b Oonottlh oec obhmlare lo recuperocién focal o pardal &I Gado% 14) L14,./inhe) y/ el. 
(apretador, $1 • lon-7-ágdo lo(.) urorio) y/o del Meca o* obloviorg dicha ocuporaclán), ealold(+) eblIgado(a) a namcdoloar el f Molerlo el 	% de I» conlid•-• 

docs que aturar(,), dan.» de loa boa dihe hila bes olgulenbe o la noupenochk. SI b(a) bou itoick(a) y/o el (apartador follare(n) ol camPlInértdo da lo 
Oda que ce eslipula en bao Chluarb, chobord(n) pagar al Flduebrio llana. calculado o la ano del 12% onvol odre loa o:mikado, no naos bohados con oporiv-
nbod, • portlr da la facha en quo ~o haberse hecho lo entrego y lo» yo Mal ~abolsa. 

SCX VA,- En ora »bollo que lambido Ionron5 pala inhognucte da elle Cantea, ¡o(r) hottruclan(ra) ori ablisa(n) • dor e cono.» el I 'duck/balo* 
Importo y fecho da emitido y deversci.rd•nro da lo liado. Por kr que a• paf leo a los yo emilldos, ato obligaclén debed cumplir» dote de loe toa rika 111•• 
II lee denle.» o I. lecha os que vade ~odio par el 'ido hule al porunl• Controlo, y, por lo que mocosa o Ion pendienles de omnitIna, la oldlgocién daba( 
caemos. 4,0,0 de ta  Jebe elbb hdisiia aiodoccho a 91(a) lecho(%) en quo la(a) Inaillucitfo(n) odqviem(n) los halo retpodhoe. II Fiduciario ~d 'educir el • 
montad. la Ganando par el lapona de loe Tibio cuyo comocktration no» la Moldeo. dado a conocer opannromenno. 	 t 

caca..._ 	.... 	. 	 . 	..., 	. 	- 	. 	 . 	• .. 	- 	• 
SEOTIMA.- La(a) botlhacl6n(es)dorborá(n)ceolltrar lodo« loe trámlfee de Solomaco de los Mulas, yo seo di...1w~ o por wad» d,.. ceenopon• 

cabe en el pan del Ganando, y. convierto...de, se obligo(n) o no bocee Otos copo al taponado, que lc* mogol» y rosonolake. 

OCTAVA. - 	  

posoadb) al élduclorio, por como" sk ora G.,..,:r..... palmo  d. 	  

1. col datad sor cubierta coco sigue, . 

NOV(NA.- En kesco al Importe del °Initio no T'ude lalaleobble proundo y Irme, o, U* o 	  
lob) belinmilm(o) a oblIgo(n) a bloom a lo trevetbd posible y pu« oscilo al Fiduciario y al Erpolokr. d4  ...bulo. loto.» an el  Migo do los 	d• que- 
.e.)o) knodoratt), aloman que ese retro» »o royo da 30 das, coolinios a wat. do lo lecho de ou vencimiento. Acholo», lob)  inciltuclárs(ro) y •I (alanslodur 
procurado informar par ocrito al Fiduciario, o b breverbd posible. do coolquilas circundando de su conocimiento ron bogo indo» la recuperacién total o por - 
da I del Crédito, SI odio se holden. enhonodo borla de lo beereuentu y/o se hubieren perhdo ponlo Insole los comicio ob)oto de lo Operacllos, y atoro de lea-
Tibio que ladearan vencido no fuere cubierta o Irás Ludo/ doruno do loa 60 días alsynlenio a la fecho convenkb poro bu popo, •I toporlodar queda cbligado ton-
to a oueporder «I em, ro de la osortoraRa pondionle da enl.go, corro e dolar de pretor ano »nacía*. 

DEC 	- El Fiduciario podó pedir en »lo lir mpo o la(t) Inilitocb9c(cs) y/o al Exportador, chis le o-poi:lora (n) Wororoción y/a copla sullintl • 
ca de cualquier docuommo rekacionala con .1 Crédito. tolo) blof ttuci6n(o) y •I Exportador *o 411ipn o »fideos k »Ocié. dl PIduc Iodo. 

DÉCIMA FRISARA SI pa no lobuno ,moninos, dvbitio y coonoromenle, loa cato a que so ollero al bocho 3 de le Cldoolo Segundo, so cacao 
cohen» In derochos rapado par be lauree. el F hincharlo podré, sin roconorobilidad para el mismo. reducir •I manta do lo Goonlb par el lapo» del a de 	
los 'Mulo quo re aflora porludioado. 

• DECIIJA SEGUNDA.- lo(,) inatilocián(o) no podni(n) cedo e arca« rol congrua.. en lomo alguno lo desmochas dreakodoi de la Corsontlo olor 
podo, ab el previo coneentiobroo del I Iduckulo, expresada pan nceltoi al lo cosido o rarestactén a uf ocloonon ala cougllo* la cardiclén indloodo, no 'mido - 
*lecke wsprcio dl Fidocierloo, quien quedad libm de Coda ohllsnclén y responso/anidad. 

DÉCIMA EXTRA.- Lo folla de complhabooto pea  role do lob) Itofituclén(es) y/o del bocelado de cuolqu1.4 da los 4111pc1ca.a a su cargo, do 
Id ~da el Flducdado p••• mohos, de lo pede que incumpla, rel popo da dallo y »quicios que ce le hubieron morolo con »olivo del Incorrolladeolo, • 

Otalt•A CUARTA.- Loe 111ula• quo a. .calan con posietkoldad al 	de 	  
no ~do ~orado por lo Cooromb que es otorga en •I acorde Connok. 

MCl/AA OUIMTA.- Pa... Iodo ha no previa» en .» Conmuto, las Parto ne comben r/ 105 leyes lodoso'n bemb1Cileen, y, rafe .1 coso de canoa~ 
ala, » comenera o la lotiodluciblo de los Iciburnies ~oto de la cludod de /Maleo. con 'mundo »proa al fono goe pudiera cornce~deeles ion /Mol 	- 
cualquiee Oto ~dilo. 

Es» Controlo -.apila y lb» en 	• »apl.., qucdanio do .n pedo del :dudarlo, ora un poder. Modo una de) kW In•tbusidn(o)y 
dos en pode d• I (aporhatinr. 

S* I lomo por lob) Irelffuellel(eb) en a a. 	. a. 19_ 

Se nona pea (»sorbido eco o de 4.19__ 

Se fimo plo .1 riduckena en 	  a 	 de 	  de 19 

IA(5) INSTIIUCION(CS) 

 

U. EXPORTADO! 

 

  

II. FIDUCIARIO 

 



.._ REGISTRO FISCAL 

Calle y número 	 Poblac‘dn 
DOMICILIO DE LAS OFICINAS GENERALES TEL. I 1 1 

Edo 	ZP 

Calle y número Poblacldn 	 Edo 	ZP 

Calle y número Población 	 Edo 	2P 

Nombre de la filial Ciudad, Estado 	 ZP 
/EMPRESAS FILIALES EN MEXICO 

DOMICILIO DE PLANTAS INDUSTRIALES 

J 

/IMPRESAS FILIALES O MATRIZ EN EL EXTRANJERO 

Nombre de lo filial o matriz 	 Población 	Estado 	Pote 

LLL 
LL1. 

LLL 
III  

LL 

U- 
1 , 

(DOMICILIO DE SUCURSALES 

ANEXO A 
FONDO PARA EL FOMENTO-DE-LAS-EXPORTACIONES DE 
PRODUCTOS MANUFACTURADOS 
DATOS GENERALES DE LAS EMPRESAS MEXICANAS SUSCEPTIBLES 
DE APOYO FINANCIERO Y DE GARANTIAS 

FAVOR DE NO 
USAR ESTOS 
ESPACIOS 

(RAZON SOCIAL 

      

      

      

      

      

        



ACTIVIDAD PRINCIPAL DE LA EMPRESA 

VOLUMEN APROXIMADO DE VENTAS EN MEXICO DEL 
ULTIMO AÑO. 	 (MONEDA NACIONAL) 

VOLUMEN APROXIMADO DE VENTAS EN EL EXTRANJERO 
DEL ULTIMO ARO 	 (DOLARE3) [1111111  

PRINCIPALES PRODUCTOS OUE FABRICAN PARA EXPORTACION 

TACIONES Y SU ORADO DE INTEORACION NACIONAL 

O SUSTITUCION DE IMPOR- 

FRAC. ARANCELARIA INTEO. 

( 1) 	- 11111111 11 

(2)  l 	I 	I 	I 	I 	1 	I 	I I 	1 

(3)  t 	1 	1 	I 	1 	i 	1 	1 I 	1 

(4)  ,I1111111 1 	I 

(3) 11111111 1 	1 

(8)  11111111 t 	1 	, 

(7)  11111111 1 	1 

(8)  1 	111111 	t. 1 	1 

(9) • I 	I 	1 	1 	I 	I 	1 	I I 	I 

(10)  1 	1 	1 	1 	I 	1 	1 	1 1 	1 

(II) 1 	1 	1 	1 	1 	1 	1 	1 I 	1 

(12)  I 	1 	1 	1 	1 	I 	1 	I , 1 	I 

(13)  1 	1 	1 	1 	1 	1 	1 	I 1 	1 

(14)  11111111 1 	* I 

(15) ., 11111111 11 



ANEXO A" 

CAPITAL CONTABLE AL 31 DE DICIEMBRE 
DEL EJERCICIO ANTERIOR 

   

  

  

   

   

   

r CAPITAL SOCIAL SUSCRITO 
	

1 

  

CAPITAL SOCIAL PAGADO 

 

  

 

ACCIONISTAS 

  

 

NOMBRE 
	

NACIONALIDAD 	y. 

CONSEJO DE ADMINISTRACION 

  

 

NOMBRE 
	

CARGO 
	

NACIONALIDAD 

1 

  



PRINCIPALES FUNCIONARIOS 

NOMBRE 	 PUESTO 

FECHA EN QUE SE LLENO ESTE FORMATO MES Y AÑO) 



FOMEX.GA•1 
X-T• ANEXOB  

SOLICITUD DE GARANTIA 

(Para operaciones al contado o a plazo no mayor de dos &líos) 

& 	_de   de 19 	. 

    

BAXCO DE NEZICO, S. A. 
Fiduoiario 4.1 Fondo para el Fomento do las 
Exportaciones de Productos Manufacturados (POMEX) 
P r•e•nte. 

Solicitamos a ustedes nos otorguen la garantía del Fondo para el Mo-
mento de las Exportacionee de Productos Manufacturados (rompa), para proteger loe -
pagos a nuestro favor que se deriven de las ventee al exterior que nos proponemos - 
efectuar durante e] periodo de un siso, basta por un valor de Dle. TVI 
contra los eignientes riengoe: 

a) leconvertibilidad • intransferibilidad al exterior de los fondos 
que nuestro(e) alienta(*) entregue(n) ten su(s) pafe(se) para hacernos los pagos red 
Peetivos. 

b) Falta de pago por requisición, expropiación e confiscación de los 
bienes del (da loe) importador(se) y de su(s) opobligado(s), si lo(s) hubiere. 

o) Palta de pago por disposición expresa de carácter general de auto-
ridad gubernamental, que impida al (a los) importador(es) y a su(s) eoobligado(g), 
el le(e) hubiere, *l'imitar dicho pago. 

Durante el periodo de an aZo que se inicia en la fecha de esta solio& 
ted, nos propeaegoe efectuar venteo al exterior, al contado o e plano na evos do 
los Mos, de la(s) eercancia(e) siguiente(s): 

da fabricación nacional, con un valor que no exoederi aprorilmadameate de Die. EUA: 

qse e• destinará(n) principalmente 4.1 (a los) siguientes) pafs(es):(indloar el por- 
	je que abarca cada país): 

durante el periodo anual anterior a la fecha as asta solicitad, hemos efeotuado ven-
tea al exterior, principalmente al (a los) migala:zis(*) pafs(es)t 

son un valor aproximado 	Cia. 111;.: 

Hacernn 	rp„;. 	ULCiePai. del r,outo <tiro:no de pro- 
ducoión de la(e) ogrcaorfafs wrn,n:c.aám(!:, 	no r.nor de`_ 	por ciento, defi- 
nido dicho costo en !De 	;r1.(c,1:. 'o 	Rerlamentr ir la Ley de Pomen- 
to de Indontrlaa Nuovan 	U,- :r. 4. 

r. 	1' 	 1• 6 , 
Domicilio dul co?leiluntt: 

. 	empree& solicitante: 

--- 
Telifono 
para aclaracionon dirit;:rae r. 
nuestro funcionario: 



FOMEX-GA.1 
X-79 

ANEXO B' 

  

SOLICITUD DE GARANTIA 

(Para operaciones al contado o a plazo no mayor de dos Ces) 

	r a 	do 	 de 19_. 

  

BANCO DE MEXICO, S. A. 
Piduoiario del fondo para el Fomento de las 
Exportaciones de Produotos Manufacturados (FOMEX) 
Pr•sent• . 

  

Solicitamos a ustedes mos otorguen la garantía del Fondo para el Fo-
mento de las Exportaciones de Productos Manufacturados (FOMEZ), para proteger loe -
pagos a nuestro favor que se deriven de las ventas al exterior que nos proponemos - 
efectuar durante el periodo de un año, hasta por un valor de Dls. FUI 	  
contra los siguientes riesgos: 

a) Inconvertibilidad e intransferitilidad el exterior de los fondo• 
quo nuestro(*) cliente(e) entregue(n) en ■u(s) pafu(es) para hacernos los pagos res 
pectivos. 

b) Palta de pago por requisición, expropiación o oonfiscacidn de los 
bienes del (de los) importador(es) y de su(s) 000bligedo(*), ■i lo(s) hubiere. 

e) falta de pago por disposici6n expresa do carácter general de auto-
ridad gubernamental, que lapida al (a los) importador(es) y a su(s) ocobligado(*), 
si lo(a) hubiere, efectuar dicho pago. 

Durante el periodo de en año que se inicia en la fecha de esta salina 
tud, 00O proponemos efectuar ventas al exterior, al contado o a plazo ae sayos da 
dos aBos, de la(a) morcancía(s) ■igaiente(s): 

de fabricación nacional, con un valor quo no •xoederi aproximadamente de Dls. EUA: 

qua se destinará(a) principalmente al (a los) siguiente(•) país(es)1(lndicar el por-
centaje que abarca cada país): 

duioante el periodo anual anterior a la fecha de esta ■olioltud, hemos *reclinado ven-
tas el exterior, principalmente al (a los) siguiente(s) país(as)t 

con un valor aproximado do•Dls. EUA: 

Racismos+ constar que el porcentaje nacional del costo directo de pro- 
duooidc de la(e) mercancía(e) menoionada(a) es no menor del 	por ciento, defi-
nido dicho costo en loe tármiuon del Artículo 10 del Reglamento de la Ley do Fomen-
to de Indurstries Nuevos y Neccnarias. 

At•ntas•nt•, 
Domicilio del eolicitnnte: 

    

La empresa solioitant•t 

    

 

Teléfono: 

para aclaracionec dirigirse a 
nuestro funcionario: 

   

      

      



IRA -4-A 
X,Re 

(Aquellos espacio& nue no se utilicen doberdn cancelaran) 

C  
O 
N 
D 
I 
c 

O
I 

N E  
S 

D 
I 

P 
A 
O 
o 

D 

L 
A 

FI 
E 
E 
C 
A 

C 
I 
• 

IMPORTE 	DEL 	(DE LOS) 	ANTICIPO (S) 

IMPORTE DEL PAGO AL animo CONTRA 	ENTREGA DE 
LA DOCUMENT/1=0S tureacrerricrivA 	DE 	LA MAGANCIA 

C 

E  

D 

1  

T 

O 

A 
L 

M 

P 

O 

1  

2 

A 

0 

R 

R QUIA 

MONTO 	DEL 	PRINCIPAL 
(Sin Incluir intereses 	en 	ceso 	de 

éstos 	se hayan estipulado) 

PLAZO TOTAL CCNCÉDIDO 	POR 	EL 	EXPORTADOR 
(Después de consignar el plazo total, 	indi- 

car 	como 	se 	cuenta) 

FORMA 	DE 	AMORTIZACION 
(Pegos mensuales, trimestrales, semestrales. etc.) 

TIPO 	DI 	nema 	A 	CARGO 	DEL IMPORTADOR 

SALDO 	INSOINTO 

A LA MICHA Di 

ESTA SOLICITUD 

Por 	concepto 	de 	capital: 

ter 	concepto de intereses: 

G 	A 	R 	A 	N 	T 	I 	A 

(Expresar su naturaleza y el nombre del garante) 

I
r  

T 

L 

0 

D 
E 

c 

R 

D 

T 
O 

(letras 	de 	cambio, 	pagarés, 	etc.) 
N 	A 	T 	U 	R 	A 	L 	E 	Z 	A 

GIRADOR. 	O 	SUSCRIPTOR 

E 	IN 	IF 	I 	CI 	A 	R 	10 

GIRADO 	(Sdlo 	in 	se 	trata 	de 	letra') 
. 

LUC& 	R 	DE 	EMISION  

ECELUGAR DE 	P 	A 	G 	O 

TIPO 	DE 	ENDOSO 	DEL 	EXPORTADOR 
(Con 	o 	sin 	eu 	responsabiltdad) 

SOLICITAMOS QUE LA GARANTIA AMPARE LAS SIGUIENTES EVENTUALIDADES (Anotar este o "nos en los eapaclos correspondientes): 

INCONVEATIBILIDAD O INIRANSFERIBILIDAD DE LOS FONDOS QUE EL DEUDOR O SU GARANTE DEPOSITE EX SU PUS PARA 
EFECTUAR EL PAGO. 

FALTA DE PAGO POR REQUISICIOM, EXPROPIACION O CONFISCAC1ON DE LOS BIENES DEL DEUDOR Y DE SU GARANTE. 

 

r 

     

     

FALTA DE PAGO POR DISPOSICIONES GUBERNAMENTALES DE CARACTER GENERAL QUE IMPIDAN AL DEUDOR Y AL GARANTE 
CUBRIR SU OBLIGAGION. 

       

D 

     

FALTA DE  

       

Atentem•nt o. 

Nombre de la empresa 
solicitante: 

Por conoctmlento de firma del solicitante 
Domicilio y teléfono: 

Para aclaraciones di- 
rigirse a nueetro(e) 
funcionario(e): 

INSTITUCION DE calorro 
Firmas) autortuds(e) 



POMEX-GA-1 
X.79 ANEXO B" 

SOLICITUD DE CARANTIA 

(Para operaoiones al oontado o • plazo no mayor de dos *Boa) 

	, a 
BANCO DE PERICO, S. A. 
Fiduciario del Fondo para el Fomento de las 
ksportaciones de Productos Nanufacturados (PONE() 
Pres•nts. 

de 	de 19_. 

Solicitamos a ustedes nos otorguen la garantía del Fondo para el Fo-
mento de las Exportaciones de Productos Manufacturados (POSEE), para proteger los -
pagos a nuestro favor que se deriven de las ventas al exterior que nos proponemos -
efectuar durante el periodo de un año, basta por un valor de Dle. EVA 
contra los siguientes rieogos: 

a) Inconvertibilidad • intransferibilidad al exterior de los fondos 
que nuestro(s) oliente(s) entregue(n) en su(s) país(se) para hacernos loe pagos res 
peotivoe. 

b) Palta de pago por requimición, expropiación • oonfisoacidn de los 
bienes del (de loe) importador(es) y de su(s) 000bligado(s), si lo(s) hubiere,. 

o) Palta de pago por disposición expresa de carácter general de auto-
ridad gubernamental, que impida al (a loe) importador(es) y a au(s) ocobligado(s), 
si lo(s) hubiere, efectuar dicho pago. 

Durante el periodo de an sao que se inicie en la fecha de esta solioL 
tad, nos proposemos efectuar yentes al exterior, al *catado o a plato no sor de 
4os &Hos, de la(s) mercancfa(s) siguiente(s): 

fsbricaoidn nacional, con un valor que no excederá aproximadamente do Dls. Mas 

gas se destanará(n) principalmente al (a los) sigoleate(e) pafe(es):(indicar el por- 
	je que abarca cada país): 

durante el periodo anual anterior a la fecha de seta solicitud, hemos efectuado men-
tas al exterior, principalmente al (a los) slguiente(s) pafs(eg): 

con un valor aproximado de.Dle. EUA: 

Hacemos corctar que el porcentaje nacional del oosto directo de pro - 
duooi6n do la(e) mercancda(s) menoionada(s) es no menor del 	por ciento, defi-
nido dicho costo ea los t4rminoe del Articulo 10 del Reglamento de la Ley de Tomen 
tO de Industrias Humead y Necesaria,. 

Atentam•nts 
Domicilio del solicitante: 

La empresa solicitante: 

Tel4fono: 

para aclarucionco dirigirse a 
nuestro funcionario: 



FOMEXl3A• 1 
X.79 

ANEXO B''' 

  

SOLICITUD DE OARARTI A 

(Para operaciones al contado o a piase me ■por d• dos dios) 

	 a 

 

	de 19 . 

 

BANCO DE M'Elle°, S. A. 
Piduoierio del Fondo para el Fomento de las 
Exportaciones de Producto* Manufacturados (TOMEI) 
Pr•e•nt• . 

Solicitamos a ustedes nos otorguen la garantía del Fondo para el Fo-
mento d• las Exportaciones de Productos Manufaoturadee (FO*EX), para proteger los -
pagos a nuestro favor que ■e deriven de las ventea al exterior que nos proponemos - 
efectuar durante el periodo d• un silo, hasta por un valor de Dls. EUA 	 
contra los •iguiontes riesgos: 

a) Inconvertibilidad • intransferibilidad al exterior d• loe fondos 
que nuestro(*) olient•(s) •ntr•gac(n) en su(s) pafe(los) para hacernos los pagos red 
pectivos. 

b) Palta d• pago por requisición, expropiact5a • oonfisosal6n de les 
bienes del (de loe) isportador(se) y de eu(s) 000bligedo(e), Mi lo(e) hubiere. 

e) Palta de pago por disposición ••presa de carácter general de auto-
ridad gubernamental, que•ispida al (a lee) importador(••) y a sale) eoobliged•(e), 
el lo(*) hubiere, efeetaar dicho pago. 

Durante el periodo de an sao que se balota en la fecha de esta collo& 
tad, nos promesa», efectuar vente• al estertor, al contado o • plaso ne ~sor da 
dos anos, da la(e) mercancía(•) siguiente(•): 

de fabriciteidn nacional, con un valor que so exoederl aproximadmeate da Dls. MILI 

que se d•mtinard(e) principalmente el (a los) eiguleate(s) pefe(es),(Indioar •1 por-
centaj• que abarca onda país): 

durante el periodo anual anterior a la fecha de esta solioitud, hemos efectuado ven-
tas al exterior, principalmente al (a los) siguiente(•) pafs(es): 

con un valor aproximado de•Dls. EUA: 

Hacemos; constar que •l porcentaje nacional del costo directo de pro- 
duocién de la(e) mero:wat:4(s) menoionade(e) e• no menor del 	por ciento, defi-
nido dicho costo en loe tdrminon del Artículo 10 del Reglamento de la Ley de Fomen-
to de Indnatrias Muevas y Necesarias. 

At•nta••nte, 
Domicilio del eolicitante: 

   

La empresa solicitante: 

   

 

Teléfono: 	 

pare aclaracionee dirigirse a 
nuestro funcionario: 
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FEX -4-A 
X.79 ANEXO C 

  

SOLICITUD DE GARANTIA DE CRIMITO 

(Para operación específica) 

a 	de 	 da 

BANCO DE MEXICO, S. A. 
Fiduciario del Fondo para el 
Fomento de las Exportaciones 
de Productos Manufacturados. 
Present e. 

De conformidad con lo establecido en las Regles de Operación del Fondo para el Fomento de lea Exportaciones de Productos 
Manufacturados, solicitamos a ustedes que. con cargo a los recursos del citado Fondo. otorguen su garantía a favor de 

respecto del crédito cuyo origen y características expresamos a continuación; y de cuya cobranza se encargaré (inetitu.-

ctón de crédito mexicana): 

E 

x 
P 
o 
R 

NOMBRE Y DOMICILIO DEL EXPORTADOR: 

T 

A 
C 
I 
O 
N 

Q 
U 
e 

o 
R 
I 

G 
I 

N 
A 

L 

C 
R 
E 
D 

I 
T 
O 

NOMBRE Y DOMICILIO DEL IMPORTADOR: 

M 

E 

C 

I  

NATURALEZA: 

CANTIDAD 	UNIDAD 	PRECIO UNITARIO IMPORTE 

• 

PRECIO 70T AL: 

(Indicar 	a( cs 	r.o.e., 	C.I.F., 	etc. 	y el 	lugar a 	que 	se 	refieren estar 	Iniciales; 	er. ir. F.O.B. Veracruz, etc.) 
PORCENTAJE NACIONAL DEL COSTO DIRECTO DE PRODUCC1ON: 

(Definido dicho costo de acuerdo con lo estipulado 
en la Circular 1693/70, de ese Banco de México, 	S. A.) 

FECHA(S) DEL (DE LOS) EMBARQUE(S) O PERIODO CONVENIDO PARA EL (LOS) MISMO(S): 



E
X

P
tO

IE
N
T

E
 C

O
N

T
R

A
TO

  

u 

FEX-4-A 
ANEXO C' 

SOLICITUD DE GARANTIA DE CREDITO 

<Para operación especifica) 

	 • 	de 	 de 

.BANCO DE MEXICO, S. A. 
Fiduciario del Fondo para el 
Fomento de las Exportaciones 
de Productos Manufacturados, 
Pres•nt e. 

Da conformidad con lo establecido en lea Reglas de Operación del Fondo para el Fomento de las Exportaciones de Producto. 
Manufacturados, solicitamos a ustedes que, con cargo a los recursos del citado Fondo, otorguen su gerantia a favor de -. 

respecto del crédito cuyo origen y características expresamos a continuación; y de cuya cobranza se encargará (institu—

ción da crédito mexicana):  

E 
X 
P 
O 
R 

NOMBRE Y DOMICILIO DEL EXPORTADOR: 

T 
A 
C 
1 
O 

~asaz Y DOMICILIO DEL IMPORTADOR: 

N 

q 
U 
E 

0 
R 
1 
G 
1 
N 
A 

E 
L 

1  
E 
D 
I 
T 
O 

C, 

PI 

E 

R 

C 

A 

N 

C 

'  

A 

NATURALEZA: 

CANTIDAD 	UNIDAD 	rucio UNITARIO IMPORTE 

PRECIO TOTAL: 

(Indicar si e* F.O.B., C.I.F., etc. y el lugar a que ea refieren actea 	inIcialea; vr. gr. F.O.B. Veracruz, etc.) 

PORCENTAJE NACIONAL DEL COSTO DIRECTO DE PRODUCC1ON: 
(Definido dicho coito de acuerdo con lo estipulado 
en la Circular 1693/70, de eee Banco de México, S. A.) 

FECNA(S) DEL (DE LOS) Domoivms) O PERIODO CONVENIDO PARA U. (LOS) MISMO(S): 



/EX -4-A 
X-711 

(Aquello* espacios Que no se utilicen debecln cancelarse) 

C  
O 
N 
D 
1  
C 

0 
N 
E 
S 

D 
E 

r 
A 
G 
O 

X 

L 
• 

M  
E 
R 
C 
• 

C 
I 
A 

IMPORTE 	DEL 	(DE LOS) 	ANTICIPO(S) 

nao= or. maco Al. campo miau z>rratr.A DE 
LA DOCUNIOTACION ouniumurwrtva DE LA MIECANCIA 

°DE 

C 

a 

11  

D 

I 

T 

O 

A 
L 

E 

r 

O 

a 
T 

• 

O 

R 

E 	O 	II 	T 	O 	DEL 	PRINCIPAL 
(Sin incluir interesas 	en 	caso 	de 

oua éstos 	se hayan estipulado) 

PLAZO TOTAL CONCEDIDO 	POR 	XL 	EXPORTADOR 
(Después de consignar el plato total, 	indi- 

car 	como 	se 	cuenca) 

POEMA 	DE 	AMORTIZACION 
(Pagos mmoeuales, trimestrales, semestrales, etc.) 

TIPO 	DI 	DOMES 	A 	CARGO 	DEL 	IMPORTADOR 

SALDO 	INSOLUTO 

ALA Pom DE 

ZETA SOLICITUD 

Por 	concepto 	de 	capital: 

Por 	concepto de intereses: 

c 	AEANTIA 
(Expresar su naturaleza y el nombre del garante) 

D 

I r  

T 
I 

u 
L  
0 
S 

D 
E 

c 
11. 

D 
1  
T 
O 

11A 	E 	U 	E 	A 	1. 	E 	Z 	A 
(letras 	da 	cambio, 	pagarés, 	etc.) 

GIRADOR 	O 	SUSCRIPTOR 

E 	illEPICIAR 	I 	O 

GIRADO 	(Sdlo 	al 	se 	trate 	de 	letras) 

LUGAR 	DE 	X 11 	I 	S 	I 	0 	N 
• 

LUGAR 	DE 	P 	A 	G 	o 

TIPO 	DE 	=OSO 	DEL 	=PORTADOR 
(Con 	o 	sin 	su 	responsabilidad) 

SOLICITAMOS QUE LA Gaturzt AMPARE LAS SI(WIEKTES EVINTUALIDADES (Anotar l'id. o "non en los espacios correspondientes): 

INCONVERTIBILIDAD O ETTRANSPERIBILIDAD DE LAS TOLDOS QUE EL DEUDO« O SU GARANTE DEPOSITE D SU PAIS PASA 
M=AR EL PAGO. 

PALTA DE PAGO POR RIQUISICION, EXPROPLACION O courisuclow DE LOS BIENES DEL DEUIOR Y DE SU GARANTE. 

A 

E 

c FALTA DE PAGO POR DISPOSICIONES GUISTINAMENTALES DE CARÁCTER GENERAL QUE IMPIDAN AL DEUDOR Y Al. GARANTE 
CUBRIR SU OBLIGACION. 

NIA.IldfadMINIZYKUltrabIll.111.91 MIIIWIRVIgro(CulllItitulToratanr:tall: 314.1.1:11g1). 
Atentan•nt e. 

Nombre de Is airpreail 
solicitante: 

Por conocimiento de firme del solicitante 
Domicilio y teléfono: 

Para aclaraciones di- 
rigirse a nuestro(a) 
funcionario(a): 

ISETITOCION 02 CUBITO 
Pira/L(s) autorisada(s) 



E
M

P
R

E
S

A
  

a. 

u 

PIE .4 -A 
ANEXO C" 

SOLICITUD DE GARANTIA DE CREDITO 

(Para opertcldn especifica) 

	 a 	de 	 de 

BANCO DI MICO, S. A. 
Fiduciario del Fondo para el 
Fomento de lee Exportaciones 
de Productos Manufacturados, 
Pree•nt e. 

De conformidad con lo establecido en lag Reglas de Operacidn del Fondo para el Fomento de les Exportecionea de Productos 
Manufacturados. solicitamos a ustedes que. con cargo a loa recursos del citado Fondo, otorguen su garantfa a favor de -- 

respecto del crddito cuyo origen y caracteristicas expresamos a continuación; y de cuya cobrenu se encargar! (inatitu--

cidn de cnidito mexicana): 

E 
E 
P 
O 
R 

NOMBRE Y DOMICILIO DEL EXPORTADOR: 

• 

T 
A 
C 
1 
O 
N 

Q 
U 
E 

O 
E 
I 
G 
I 
N 
A 

E 
L 

c 
51  
E 
D 
I 
T 
0 

NOMBRE Y DOMICILIO DEL IMPORTADOR: 

M 

E 

R 

C .  

A 

N 

C 

, 
^ 

NATURALEZA: 

CANTIDAD 	 DEIDAD 	 PRECIO UNITARIO 	 IMPORTE 

• 

• 

PRECIO TOTAL: 

(Indicar el ea F.0.0.. C.I.F., etc. y el 	lugar a que ea refieran estas (nicialeir; vr. gr. 	F.O.B. Veracruz, etc.) 
PORCENTAJE NACIONAL DEL COSTO DIRECTO DE PRODUCCION: 
(Definido dicho costo d. atuendo con lo estipulado 
en la Circular (693/70, da use Banco de México, E. A.) 

AI 

rEcluds) DEL (DE LOS) EMBARQUE(S) O pcn000 coommo FARA u (Los) pasmo»: 



A 

E 

X.71. 

(Aquellos espacios aue no se utilicen deberán cancelarse) 

C 
o 
N 
D 
I 
C 
I 
O 
N 
E 
S 

D  1 

P 
A 
G 
O 

D 
li 

L 
A 

N 
Z 
R 

C  
A 

C 
I 
A 

IMPORTE 	DEL 	(Da LOS) 	ANTICIPO(S) 

CORTADO CONTRA 	INTRIGA DE 
DE 	LA 	MERCANCIA 

numera DRIL PAGO AL 
14 DOCUIONTAGION 	ILDWISINTATIYA 

C 

a 

X  

D 

I 

O 

A 
L 

I 

M 

P 

O 

11. 

T 

• 

O 

R 

MOSTO 	DEL 	PRINCIPAL 
(Sin incluir interesas 	en 	caso 	de 

oue listo* 	se hayan estipulado) 

PLAZO 	TOTAL 	CONCIDIDO 	POR 	EL 	EXPORTADOR 
(Después de consignar el plazo total, indi- 

car 	como 	ee 	cuenta) 

FORMA 	D8 	AMORTIZACION 
(Pego. ~malee, trimestrales, semestrales. etc.) 

T 
TIPO 	Dl 	INTERÉS 	A 	CARGO 	DEL 	IMPORTADOR 

SALDO 	INSOLUTO 

• LA nes& DR 

ggrg 	SOLICITUD 

.. 	.. 

Por 	concepto 	de 	capital: 

Por 	concepto de intereses: 

G 	ARANTI 	A 

(l'apresar su naturaleza y el nombre del garante) 

, 	, 

T 
I 
r 
U 
L  
O 
S 

D 
ll 

• 
C 
a 

D 
y . 

O 
T 

	

NATURA 	L 	E 	Z 
(letras 	de 	tiemblo, 	pagarás, 	etc.) 

. 
. 	• 

GIRADOR 	O 	SUSCRIPTOR 

S 	INXVICIAR 	I 	0 

GIRADO 	(Sólo 	el 	ee 	trata 	de 	letras) 

LUGAR 	DR 	EMISI 	O 	N 
• 

aDELUGA R 	DE 	P 	A 	C 	O 

TIPO 	DE 	ENDOSO 	OIL 	EXPORTADOR 
(Con 	o 	sin 	su 	reaponeabilided) 

SOLICITAMOS QUE LA GARANTIA AMPARE LAS SIGUIENTES EYWNTUALIDADEB (Anotar .el. o "no« en loa espacios correepondlentes): 

IRCONYIKTIBILIDAD O INTRÁNSFERIBILIDAD DE DOS MODOS QUE XL DEUDOR O SU GARANTE DEPOSITE EN SU PAIS PARA 
IliCTUAL EL PAGO. 

PALTA DE PAGO POR REQUISICICN, 1XPROPIACION O CONVISCACION DE LOE BIENES DEL DEUDOR Y DL SU GARANTE. 

C L 

 

FALTA DI PACO POR DISPOSICIONES ausiammuruics DE CARÁCTER GENERAL QUE MIDAN AL DEUDOR Y AL GARANTE 
CUBRIR SU OBLIGACION. 

  

   

MIA.11bititE°1.111111111/2bYT1299! 1.1111.°121tiltraaleilltitulTorwarngt: qL al deudor 

    

At•ntam•ot e. 

Nombre de la empresa 
solicitante: 

Por conocimiento de firma del solicitante 
Domicilio y teléfono: 

Para aclaraciones di- 
rigirse a nusetro(a) 
funcionerlo(a): 

INSTITUCION DI CRIDITO 
PIrme(e) autorizada(*) 



FEX.4.A 
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ANEXO C"' 

     

 

'SOLICITUD DE GARANTIA DE -CRÉDITO 

(Pera operación,aspectfica) 

   

        

BANCO DI MEXICO, S. A. 
Fiduciario del Fondo para el 
Fomento de las Exportaciones 
de Productos Manufacturados, 
Present e. 

De conformidad con lo establecido en las Reglas de Operación del Fondo pera el Fomento de las Exportictones de Productos 
Manufacturados, solicitamos • ustedes que;-con cargo a tos recursos del citado Fondo, otorguen su garantía • favor de 

respecto del crédito cuyo origen y caracteristteas expresamos • continuación; y de cuya cobranza se encargaré (institu.-

clén de crédito mexicana): 

E 
X 
P 
O 
R 
T 

C 
I 
O 
N 

Q 
U 
E 

O 

I 
C 
I 
N 
A 

E 
L 

R 
a 
D 
I 
T 
o 

NOMBRE Y DOMICILIO DEL EXPORTADOR: 

. 

A . 
SOME Y DOMICILIO DEL IMPORTADOR: • . 	. 

_ 	_ 

, 	. 

C, 

M 

E 

R 

A 

N 

C 

' 

A 

NATURALEZA: 

CANTIDAD 	' 	UNIDAD 	PRECIO UNITARIO 

, 	• 

,•-,•, 	•-• 	7,.1 

,• 	t 	,, 	 • 

IMPORTE 

PRECIO TOTAL:. 

(Indicar el es B.0.15.. C.I.F., etc. y el 	lugar a que se refieren esta, iniciales; vr. gr. F.O.B. Veracruz. etc./ 
PORCENTAJE NACIONAL DEL COSTO DIRECTO DE PRODUCCION: 
(Definido dicho costo de acuerdo con lo estipulado 
en la Circular 1693/70, de ea* Banco de MixicO. o, 1.)„.. 
FECMA(S) DEL (DE LOS) EMBARQUE(S) O PERIODO CONVENIDO PARA EL (LOS) MISMO(S): 	. 

..  

• 



A 

E 

C 

FIX-4-A 
X.79 

(Aquellos espacios Que no se utilicen deberdn cancelaras) 

C 
O 
N 
D 
1  
C 
I 
0 
N 
e 
S 

D 
s 

A 
G 
O 

D 
X 

L 
A 

H 
E 
X 
C 
A 

C 
I  
A 

IMPORTE 	DEL 	(DI LOS) 	ANTICIPO(S) 

DOORTI DEL PAGO AL 	CONTADO CONTRA malucA DE 
LA DOCUROSITAC1001 	eiressumalvá DE 	LA MERCANCIA 

C  

a 

E  

D 

1  

T 

O 

A 
L 

1 

N 

P 

o 

I 

T 

A 

0  

MONTO 	OIL 	PRINCIPAL 
(Sin incluir Intereses 	en 	caso 	de 

Que datos 	se hayan estipulado) 

PLAZO 	TOTAL 	CONCEDIDO 	POR 	EL 	EXPORTADOR 
(N'optas da consignar el plazo total, 	Indt. 

car 	como 	ea 	cuenta) 

FORMA 	DE 	AMORTIZACION 
(Pave mensuales, trimeetrales, semestrales, etc.) 

TIPO 	DI 	DITTAES 	A 	CARGO 	DE. 	IMPORTADOR 

P' 
SALDO 	DISOLUTO 

A LA FECHA DE 

ESTA 	SOLICITUD 

Por 	concepto 	da 	capital: 

. 

Por 	concepto de interese.: 

GARANTI 	A 

Expresar su naturaleza y al nombre del garante) 

T 

1  r 
u 
L 

° 
S 

D 
1 

c 

X 

D 
1  
T 
0 

	

NATURA 	LIZA 
(1 	dm 	cambio, 	pagarés, 	etc.) 

G IRADOR 	O 	SUSCRIPTOR • 

E 	SWEFICIAR 	I 	0 

CIR•DO 	(Sello 	si 	se 	trata 	de 	letras) 

LUGAR 	DI 	IIMISION 

NDELUGAR DI 	P 	A 	G 	O 

R (Con 
TIPO 	DI 	ENDOSO 	MIL 	EXPORTADOR 

o sin 	su 	responsabilidad) . 

SOLICITAMOS QUI LA GA/UISTIA AMPARE LAS SICUIWMTES IVINTUALIDADES (Anotar neln o "non en loe espacios correspondientes): 

INCONVERTIBILIDAD O DITRANSFESIBILIDAD DE LOS POKDOS QUE EL DIODO, O SU "ME DEPOSITIS EN SU PAIS PARA 
IPICLUAR 11. PAGO. 

FALTA DE PAGO POR RIQUISICION, EXPROPIACION O ODNFISCACION DE LOS BID= DEL DEUDOR Y DI SU GARILSTS. 

FALTA DI PACO POR DISPOSICIONES GUBIRNAMIXIALIS DE CARÁCTER GOMAL QUI IMPIDAN AL DEUDOR Y AL GARANTE 
curan SU OBLIGACION. 

lu:TAcILY'edra..,ViT,11111171111..D.all: I.111%,ccOtilf,°.clareltleuttolrár:uall: si al deudor 

At•ntam•nt e. 

Nombre de la amprema 
solicitante: 

Por conocimiento de firme del solicitante 
Domicilio y teléfono: 

Para aclaraciones di- 
rigirse a swastro(a) 
funcionario(a): 

DITITUCI011 DE CRÉDITO 
Flrma(s) Autoriseda(s) 
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FEX-4-A 
x-rs ANEXO C"" 

   

SOLICITUD DE GARANTIA DE CREDITO 

(Pare operación especifica) 

	 a 	de 	 de 	 

BANCO DE MEX100, S. A. 
Fiduciario del Fondo para el 
Fomento de tal Exportaciones 
de Productos Manufacturados, 
P r e s e n t e. 

De conformidad con lo establecido en les Reglas da Operación del Fondo para el Fomento de las Exportabiones de Productos 
Manufacturados, solicitamos a ustedes que, con cargo a los recursos del citado Fondo, otorguen su garantía a favor de -. 

respecto del crédito cuyo origen y características expresamos a continuación; y de cuya cobranza se encargará (institu—

ción de crédito mexicana): 

E 
X 
P 
O 
R 

NOMBRE Y DOMICILIO DEL EXPORTADOR: 

T 
A 
C 
I 
O 

NOMBRE Y DOMICILIO DEL IMPORTADOR: 

N 

Q 
U 
E 

O 
R 
I 
G 
I 
N 
A 

E 
L 

A 
D 
I 
T 
O 

C, 
R ' 

M 

E 

R 

C 

A 

C 

A 

NA:URALEZA: 

• 

N 

CANTIDAD 	UNIDAD 	PRECIO UNITARIO 

. 	 . 

IMPORTE 

PRECIO TOTAL: 

(Indicar si es F.O.B., C.I.F., etc, y el 	lugar a que se refieren cetas iniciales; vr. gr. F.O.B. Veracruz, etc.) 

PORCENTAJE NACIONAL DEL COSTO DIRECTO DE PRODUCCION: 
(Definido dicho costo de acuerdo con lo estipulado 
en la Circular 1693/70, de ese Banco de México, S. A.) 

FECRA(S) DEL (DE LOS) EMBARQUE(S) O PERIODO CONVENIDO PARA EL (LOS) MISMO(S): 
1 



FRE -4-A 
X-7e 

(Aquellos espacios Que no se utilicen daberdn cancelares) 

0  
O 
N 
D 
1  
C 

U 
N 
E 
S 

D 
E 

A 
G 
O 

D 
I 

L 
A 

N 
li 
R 
C 
A 

C 
I 
A 

IMPORTE 	DIL 	(DE LOS) 	ANTICIPO(S) 

IMPORTE DEL 	PAGO AL 	CONTADO 	CONTRA 	INTIMA DE 
LA DOCUMINTACION 	REPRZSENTATIVA DE 	LA HERCANCIA 

C 

R 

E  

D 

1  

T 

O 

A 
L 

I 

M 

O 

a 

T 

A 

0 

R 

MONTO 	DEL 	PRINCIPAL 
(Sin incluir intereses 	en 	caso 	de 

que datos 	se hayan estipulado) 

PLAZO 	TOTAL 	CONCEDIDO 	POR 	EL 	EXPORTADOR 
(Despuis de consignar el plazo total, indi- 

car 	como 	se 	cuenta) 

FORMA 	DE 	AMORTIZACIO N 
(Pagos mensuales, trimestrales, semestrales, etc.) 

TIPO 	DE 	INTZRES 	A 	CARGO 	DEL IMPORTADOR 

SALDO 	INSOLUTO 

A LA FECHA DR 

*STA 	SOLICITUD 

F  
Por 	concepto 	de 	capital: 

Por 	concepto de intereses: 

GARANTI 	A 

(Expresar su naturaleza y el nombre del garante) 

T 
I 
T 
U 
L 

D 
a 

c 
R 

D 
1  
T 
O 

	

NATURA 	L 	L'EA 
(letras 	de 	cambio, 	pagarás, 	etc.) 

1 

GIRADOR 	O 	SUSCRIPTOR 

ll 	ENEF1CIAR 	1 	0 
: 

GIRADO 	(Sdlo 	el 	so 	trata 	de 	letras) 

LUGAR 	DE 	EMISION 

ED£LUGAR DE 	P 	A 	G 	O 

TIPO 	DE 	DiDOSO 	DEL 	EXPORTADOR 
(Con 	o 	sin 	su 	responsabilidad) 

SOLICITAMOS QUE LA GARANTIA AMPARE LAS SIGUIENTES EVENTUALIDADES (Anotar "si. o "no" en los espacios correspondientes): 

INCONVERTIBILIDAD O INTRANSFIRIBILIDAD DE LOS FONDOS QUE EL DEUDOR O SU GARANTE DEPOSITE Dl SU LIS PARA 
EFECTUAR EL PAGO. 

• 

FALTA DE PACO POR RYOUISICION, 2211DPIACION O CONFISCACION D8 LOS BIENES DEL DADOR Y DI SU Gamma. 

    

C 	 J FALTA DE PACO POR DISPOSICIONES CUBERNAMINTALES DR CARÁCTER GENERAL QUE IMPIDAN AL DEUDOR Y Al GARANTE 
CUBRIR SU OBLIGACION. 

lAtTA.TáVtrldr1.1=11,11,7f2b4LIEIZDZI I.11111Yeittiltrotu*?1,111tultorá-nr:w11: 3:1•1.1:11:1). 
Ationtam•nt e. 

 

Hombre de 11 empresa 
eolicltitnte: 

Domicilio y teléfono: 

 

Por conocimiento de tima del solicitante 

 

    

 

Rara aclaraciones di-
' ristras a nuestro(a) 

funcione:10(4)i 

 

  

INSTITUCION DR CREDITO 

 

Firma(*) autorizada(*) 



ANEXO I 

1 I N STI TU TO DE RESSEGUROS DO 	BRASIL Ro 	 P.L.C. -PEDIDO DE LIMITE DE CRÉDITO 
SEGURO DE CRÉDITO A EXPORTACAO 

01 - SEGURADOR* 02 - E00000 03 - NUMERO 

OA - SEUDO° 

OS - IMPOOTADOI 

06 - (6016110 07 	- 	mais 

ot - vilicuL.Clo CO.. o Govromo DO 	1MP0R7ADOD 00 110 AVA11611 

09 - 0060 E MIMO 00 'ANEO OU ENTIDAD/ AVAUSTA 00 IN70DTA0011 

10 - 116011 ATUAl 01 	- E16170 7117(110100 

12 - 06000 MAAND DE CREDITO 'A COWEEDIDO 13 - AMO 

10 - 1141(01 AnAl• DA 0[010A 00 10,06TADOR 

•• 	  
EXPORTAch A SER CO BERTA PELO SEGURO 	. 	

• 

15 - MERCADoRi A A EXPORTAR 16 	- VA1011 

17 - PR120 E 	70061 00 61016(600 

10 - 610A6I11S 

16 - CARI6-MT01111CI0 DA CACEE 119EI1* COPIO) 

NI, 	 OATAi 

20 	- 	ASS. 	RESPO0SiVE1 	SECURADORA. 	
• 

21 - LOCA 

•...._ 

22 	- 0111 

o 
3.• 
71 

U mt 1.1 
o 

H 

7. - 	$01. 	11..C104iii0 9J 	(06 

DECID 	 USO, 	10 	16 o 0 2-0/00 1 - 	5E61.110 

2 J 



1Ro  INSTITUTO DE RESSEGUROS DO BRASIL 	 P.A.S.C.E.-PEDIDO DE AVERBACAO DE SEGURO 
DE CREDITO 	A 	EXPORTACAO „...., 	PRORROG.DAie 

F 1 
p-- IIPDATADOR  	U.V. 

FE 	-I  FE 
sEDURADDRA 

::/TAT./»<LIC aa 

CORAETOR 	, IMITE Di CRÉDITO 
or 

09 	
IMPORTADOR 

IRDERCCO 	 
10 

      

  

PAÍS 

   

     

       

• 
12 - CODIRTDRAS 

colorso exwooraclo 

wescisio oe CONTRATO 

eXPORTA;10 IN coestoltelo 

111 SEGURO PEINA 

OUTCAS 	AWATIO> 

PINANCIADOR 

NI !AURA/CONTRATO 

13 - tucos 

	

O Pot fttcos t ETTRAORD 	 

POL (TICOS cl 	
• 

COMERCIAR 

0 COREO:CIA:. COMPLEMENTAN 

(..] COMERCIAL DLOSAL 

DOUTROS IINOIOUt ARAI:01 

DATA 	 TALOA 

14 - GARARTIAS 

- SIN GANAN/TA 
1 	PAGAMENTO CONTRA DOCUNeRTOS 
I - CARTA DE CRIDITO IRAIVOGLVIL 

- AVAL De SANCO OU INTID.OPICIAL 
A - AVAL DI 'RAUCO PRIVADO 

- AVAL De PIRRA 
4 - AVAL DI DIRETORIS 
7 - ALICNACIO Ou rewwow 
e - ACEITE DO IMPORTADOR 

- OUTRAS TIRDIGUe AMAINO) 

F AGeNCIA 	  

F
-DATA AAAAA OlkeiC 	

1 Er 
2: - TÍTULO! 00 VALONES lafPRIS mmmmmmm os oo vitoreo DECORADO 

21.›0110 21,2-vINCIN. 21.3-ACNIAO. 21.8-PRINCIPAL DAR. 21.!-MÍNIMO 21.4 -JURO! GAS. 

                

                

                

   

TOTAL DE CRÉDITO 

        

                

  

ovvfAvAceal I AAIDATIA DA NIRcADORt4 

       

 

72 

       

                

                

                

                

                

                

                

                

DATA 	72 (0,AL 	  

r--  
AL • Oo PAIMCiPAL 4 JUROS 

»ni 

	 ASO E CARI RO 

Ato, DO Alrmi0 

DEM 	 cgo. lo 14 cost-Tielm-suasso 

ANEXO II 

27 



ANEXO II - FI. 02 

PARA 	USO 	DO 	I RB 

24 - TAXA 24 - PRb110 

RI
S
CO
S
  
P
O
L
Í
T
I
C
O
S
 

E 
EX

TR
AO

RD
IN

AR
IO

S 
RI

SC
O

S
 CO

NER
CI

AI
S 

3 
v., 

OC 

OU
TR

OS
 

.. n. C.C. 	J. 	♦.i.dr7rA 
RISCOS 	CONERC) Al S 
RESSEM   RO-CONSORCIO   .. 

--iíjj  l . t. 	p♦ 	Sl.t.U. ,0'./+. t i.t b:l WAD 

O EC EG 	 OdO. W 16 cto 2-7 /so 1-v-suco 
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Pela 
	

11.14.trighe 
	

A. Pilialme 
	

0•1 	r/ 	 T•ial 

I 	INSTITUTO„DE.RESSEGUROS
RA. 17) RIO O( JANEIRO 

..DO BRASIL 
AY 

PROPOSTA DE SEGURO DE CRÉDITO A EXPORT/100 
RISCOS POLITICOS E EXTRAORDINARIOS 

(proponente) 

propDe no Instituto de Rereegueoe do, Brasil, como representante,  do (iuvérno Federal. pos térmos do «papado na 
Lei n.• 4670, de 16,6.65, e no Decreto n. 5T 28h, un 111/11/65, ron) pleno ionliecimento das Condices Cernid. Pu-
tieulam ou Especiaia. insertos no pmo.:tic "PROPOSTA", soguear contra os riscos politices e eariturditlrioa, es erio' 
dilos que vier a conceder a compradores eltabeii•eidin no exterior, durante a vigéneits do "Certificado de Cobertura" 
ser emitido pelo Instituto, responsa/Alisando-se pela matitl5o das drelartietica que a seguir forneco e das complemen. 
tares quo vicrcm a ser solicitados pelo Instituto: 

I — DADOS SOBRE O PROPONENTE 

Resalo Socia:. 	  
Forma da Socirdede• 	 Data da Fundoc3o: 	 Capital Social: 	  
Endereco: 	 
Referfnciaa Bandiriast 	  
Data do inicio de operara% de vendas a crédito no exterior: 	  

II — NATUREZA DO NlEC6C10 

Oben) de negScio• 	  

Descreva as calcgorina de mercadorins nbraogidas pelos netácios a crédito so ml-tri.:r e indique a petLentauctra opa 
sima& correspondento a cada categoria cm relatan it cifra total do último ano: 

Categorio 	 */* 

 

Cifra total 

     

     

     

     

     

III — NATUREZA DA CLIENTELA 

Indique o distribuicIo, entre os diferentes tipos de clientes, do montante de negiicica • crédito 110 ultimo ano: 

e) 	Eapecifique os tipos de cli..sites comíltrentlitlia nesta Muna: 	  

ANEXO III 

NT-143/79 
	

29 



*Ta 12 • as it a 

IV — CONDICOES DAS TRANSACÓES REALIZADAS NO ÚLTIMO ANO 
Indique. em relaclío aos polio& alatizo. o montante dos créclitua concedidos c o mirneru de clientes abringidos 

pela isegérins a crédito efetuados no último ano: 

lig.04.4 4 Cr4lium 

al 1* A 11.5 

it«.11•41* 	 1111444 eh Maude 

IhiAtffir Da 24 1.411•2111 

?<Orno L Cirro 

fe/41a 	 ahombro Pm. 	11‘......s.• 4. li:641.m. 	N44,4* L. fiero 

— CRÉDITOS inconitivas 
%pacifique o montante dos eréctil°, incobréveis Ii ndus o crédito ea exterior, indicando o ano e as cundicties da 

teiumplio, cliente. país e monos detall:sea consideradas de iiiterlsse: 

VI — ESTIMATIVA DAS TRANSACÓF.S A REALIZAR NOS PRÓXIMOS 12 MESES 
laidivaeo 

a) — o montante das vendas e crédito no exterior que n fierra capera atingir, especificando o tipo de cliente e paises: 

b) — o habite ming' no de crédito que pretende conceder n um mesmo cliente. 	  

o) -- o *IMOD i Aceruelo' que abranjam créditos superiores a C.r1 

d) -- a data pcosível em que seré satinado o primeim contrato u ser segurodo• 	  

a) -- quia u faltes de informe:910 'Abre os clientes utilizadas e quia rts garuntiaa exigidas normalmente:..... . 

V11 — CONDICÓES PARTICULARES El OU ESPECIAIS 

Declar 	  que tIsliss os informar:es cuntitian tirata "PltOPOSTA" ario completos e %erdadeiras, e 

~III 	 a responsabilid..de de aun eldida°, autorizando o Instituto, laa ■ aceite, a emitir o respectivo cer- 

tificado da cobertura. 

.. 	• .de 19 	 

Assinatura do Proponente 	  

ANEXO III - F1.02 

30 
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ANEXO ■ 
ESTA POLIZA 	9100 AFRO- 	 SARMIENTO 440, •0  1,50. UUE ,  
BATA POR LA SECRETARIA DE CONIPAÑIA AMIONTINA 	swausecns NOS AIRES. TELEFONOS: 
ESTADO DE COMERCIO EXTE• 	 19 • 1905 / 0995. CABLES 
11110$1. 	 DE CIRROITO A LA EXPORTAMON !LA. EXPORCREDIT. 

SEGURO DE CREDITO A LA EXPORTACION PARA LOS RIESGOS EXTRAORDINARIOS 

RIESGO DE CREDITO 
(CON ALCANCE DE COMPRADOR PUBLICO) 

ORIGINAL 

POLIZA NO 
LA COMPAÑIA ARGENTINA DE SEGUROS DE CREDITO A LA EXPORTACION S.A. CON DOMICILIO EN SAR• 
MIENTO 440 • 40 PISO • BUENOS AIRES, EN NOMBRE Y POR CUENTA DEL ESTADO NACIONAL ARGENTIN() 
(EN ADELANTE EL ASEGURADOR), DE ACUERDO CON EL CONVENIO CELEBRADO ENTRE AMBOS EL 30 DE 
JULIO DE 1960 POR UNA PARTE, Y 

CON DOMICILIO EN 	 EN NOMBRE PROPIO Y POR 
CUENTA DE QUIEN CORRESPONDA, (EN ADELANTE EL ASEGURADO) POR LA OTRA. CONVIENEN LO Si• 
GUIENTE: 

OBJETO 
CON ARREGLO A LAS CONDICIONES GENERALES Y PARTICULARES DE ESTA POLIZA, EL ASEGURADOR IN 
DEMNIZARA LA PERDIDA, DEFINIDA POR EL ARTICULO 100, QUE SUFRA EL ASEGURADO CON MOTIVO DE 
LA EJECUCION DEL CONTRATO DE VENTA QUE SE ESPECIF ICA EN LA PROPUESTA No 
DE FECHA 

CONDICIONES PARTICULARES 
VIGENCIA 
EL PRESENTE SEGURO, EN BASE AL CONTRATO DE VENTA' gspect ICADO EN LA PROPUESTA No 
SE CONVIENE POR EL TERMINO DE 	 O SEA HASTA EL 
Y LA COBERTURA COMENZARA A REGIR DE CONFORMIDAD CON LO DISPUESTO EN EL ARTICULO 50  DE 
LAS CONDICIONES GENERALES. QUEDA CONVENIDO QUE EL EMBARQUE DEBERA EFECTUARSE DENTRO 
DE LOS 	 DIAS De EMITIDA LA PRESENTE POLIZA, CASO CONTRARIO LA COBERTURA 
QUEDARA AUTOMATICAMENTE SIN EFECTO Y EL TOMADOR TENORA DERECHO A LA DEVOLUCION DEL 
80 s. DE LA PRIMA PAGADA. 

COBERTURA 
SOBRE EL MONTO TOTAL DEL CREDITO OTORGADO EN EL CONTRATO OBJETO DE ESTE SEGURO, QUE 
ASCIENDE A 
EL ASEGURADOR TOMA A SU CARGO HASTA EL 
O SEA HASTA LA SUMA DE 

MONEDA CONTRACTUAL 
LA PRIMA Y LA INDEMNIZACION SE CALCULAN EN LA MONEDA DEL CONTRATO DE VENTA. 
EL PAGO DE LA PRIMA DE LA OPERACION COMO DE SUS ANEXOS MODIFICATORIOS DEBE RAN I IACERSE 
EN MONEDA ARGENTINA AL TIPO DE CAMBIO CIERRE VENDEDOR, ESTABLECIDO POR EL BANCO DE LA 
NACION ARGENTINA, DEL DIA ANTERIOR AL DE LA FECHA DE EMISION DE LA POLIZA O ANEx0 MODIFI. 
CATORIO SEGUN CORRESPONDA, AL CONTADO EN EL DOMICILIO DEL ASEGURADOR. 
LA COBERTURA DE LA PRESENTE POLIZA ESTA SUPEDITADA A QUE EL ASEGURADOR HAYA PERCIBIDO 
EFECTIVAMENTE EL IMPORTE TOTAL DEL PREMIO SALVO QUE SE INDIQUE LO CONTRARIO MEDIANTE 
ENDOSO A LA PRESENTE. 
EN NINGUN CASO SE EFECTUARAN DEVOLUCIONES TOTALES O PARCIALES DE PRIMAS POR IMPORTES 
INFERIORES AL EQUIVALENTE EN PESOS DE LA SUMA DE CIEN DOLARES ESTADOUNIDENSES (USS 100). 
LA INDEMNIZACION SE ABONARÁ TAMBIEN EN MONEDA ARGENTINA AL TIPO DE CAMBIO CIERRE VEN-
DEDOR, ESTABLECIDO POR EL BANCO DE LA NACION ARGENTINA, DEL DIA DE EMISION DEL L IBRAMIEN 
TO DE PAGO O EN LA MONEDA DEL CONTRATO DE VENTA A OPCION DEL ESTADO NACIONAL ARGENTINO 
EN SU CARACTER DE ASEGURADOR, 



(USS): 
PAIS: 

VALOR FOB O 

PRIMA (5): TIPO DE CAMBIO: 

DATOS RELATIVOS A LA OPERACION ASEGURADA 
POSICION NADE: 
COMPRADOR 
GARANTIA DE PAGO: TIPO: 	OTORGANTE 

PRIMA (U$S): 
FECHA DE F.MBAROUE: 

LA PROPUESTA DEL ASEGIJRADO RIFITAAFARTEDEL P-RESENTE CONTRATO. CUANDO EL TEXTO DE LA 
POLIZA DIFIERA DEL CONTENIDO DE LA PROPUESTA, LA DIFERENCIA SE CONSIDERARA APROBADA POR 
EL ASEGURADO SI NO RECLAMA EN EL TERMINO DE UN MES DE HABER RECIBIDO LA POLIZA. 

ACLARACION 
LA EXPRESION "ASEGURADO" ES COMPRENSIVA DEL TOMADOR O DEL ASEGURADO SEGUN CORRESPON- 
DA. 

DETALLE DE LETRAS 

No F•CIR de 
Vencimiento 

MONTO 
No Fecha M 

Vencimiento 
MONTO 

CAPITAL UNIERES CAPITAL !RIERES 

MODALIDADES DE PAGO. 

TRANSFERENCIA DE DERECHOS 

LA E XPORTACION SERA F INANCIADA POR: 
CON DOMICILIO EN, 	 Y, EN VIRTUD DE LA SOLICITUD 
FORMULADA POR EL ASEGURADO QUE OBRA EN PODER DEL ASEGURADOR, LOS DERECHOS EMERGENTES DE ESTA PO. 
LIZA QUEDAN TRANSFERIDOS A FAVOR DF DICHA ENTIDAD, EN ADELANTE LLAMADO "EL BENEFICIARIO". 
EN PRUEBA DE CONFORMIDAD SE FIRMA LA PRESENTE. EN LA CIUDAD DE BUENOS AIRES, A LOS 
DIA.S DEL MES DE 	 DE 19 

COMPAÑIA ARGENTINA DC SEOURDS 
SELLO V FIRMA DEL ASEGURADO 	 DE CREDITO A LA EXPORTACION S.A. 
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CONDICIONES GENERALES 

Bases Contractual*. 

ARTICULO so 

Las partes contrmanrat se someten a iii estipulaciones del ',fuente con• 
trato. las disposlciones da la Ley de Saetero de Crédito a le Exportación 
(Ley N. 20.299). su regunitittación Macuto N. 3.143/73) Y las 0.5.10-
clon. do la Autoridad d• Aplicación. Suputoriamente se aplicaran las 
disposiciones de la Ley oa seguros (Ley No 11.418). 
En caso d• dIscindancla ristre hes Condiciones Generales y Particulares 
Prevalecerán estas 

Riesgo Cubierto 

ARTICULO 1° 

El Asegurador Indemnizará al Augurado la pérdida ~Mida por el erticu- 
lu 

 
100. catean-finada por la Imposibilidad de cobrar en los plazos•elabled 

dos en el articulo 30  todo o parle del oriento Otorgado al comprador co-
rno comacuenci• el• uno u mas de los eventos enurturadoe • continua. 
Oran; que se produzcan en el pais del domicilio del comprado. 

el Date 	 naturales de carácter tatattró11c0. guerra clvii o Interna- 
cional, declarada o no, revolucIón o sublevación que impidan el pa. 
go de la deuda. 
4.1) (Maitres naturales de caricia, catastrófico, guerra clan o In• 

ternacional, declarada o no, revolución o sublevación. [units. 
cachan. muno:Radón. prohibición de Importa/ o ~Celada. 
no Imputable al comprador O. una licencia de Importación 
que Impidan la adquisición U. la disponibIndad jurídica de la 
mercadería por el Comprador, 

tal Mullidas septenas o tácitas del Gobierno que demoren *acula*. 
ínen le le transa/ancla de las sumas debidas, cuando el mangado el 
pago haya cumplido aun loe actos neo:mulos pare •f *churla. 

c) Moratoria U. u4cur genefal que Impide demandar el curnolimien• 
to de la obligación. 

U) Incumplimiento de Dago. 510 embargo, si el comprador reclama el 
Incumplimiento de las obligaciones del ~dador, el siniestro no 
54 tendrá por configurado bate que, 
1, el comprador haya Mirado tu reclamo, o 
2. •I Asegurado haya demostrado. a satisfacción del Asegurador 

incluso II a( se ealgiara, mediante un procedimiento judicial) 
la invalidez de tal reclamo. En esta caso, los gastos que Maman-
de tal denuntración aran soportado% PO/ el Asegurado y 41 
Asegurador un la proporción que se cubierto el cridito asegura. 

Comprobado que u hila de pago se ha debido al inoiroptimlanto 
de las obligaciones del aeoorladot, el Asegurado deban MUNO,  al 
Augurador las sumas que hubiere recibido como indeinnicaciOn 
Por glinCimlelitOS Impagos con anterioridad al reclamo. 

Plazo para la conflguesclan del Siniestro 

ARTICULO 3* 

La irroosthibctiid d• [Obrar quedara configurada por el transcurso del 
a) CUATRO (4) meses desde el vencimiento de la deuda impaga, en 

los casos de los Incisos e) y 1.1) del &Metilo 20. 
LI) SEIS (6) malea detd• el suMPlinsionto por el deudor, al vencimien• 

lo da le obilgación, de los actos necesarios para Vadear la transla 
rucia de los fondos, en el caso del Incisa b) del artículo 20. 

c) SEIS (6) malea desde el vencimiento de la deuda Impaga, en el Ca.  
:O del bulto c) del Artículo 20 

d) SEIS (6) mesas desde ol vencimiento de la deuda Imitlol.en el caso 
del inciso d) del articulo 20. 

(ailluShlines ele la Cobertura 

ARTICULO 40 

S41.400yen de la coberturar 
e) Las ventas prohibidas por las laye, argentinas o 001 las del pais del 

domiCillo del COnlinadOr. 
b) Las expoilaciones quo no se ajusten a las disposiciones generales o 

especiales de la República Argentina, o del pais de (vinillo o de 
destino de la mercader la. 

c) Les Uportacionas realizadal por o e quién no estaba en condicio• 
nes feglarnentaelas de efectuarte.. 

0) Las perdidas ase al tiempo de emisión de esta póliza ou•dan ter 
aseguradas con coberturas eso•c(ficas. 

Las normas a que se hace tata/ancla en los incisos •). b) y C) precedentes 
son las algentet al tiempo del embarque de la mercader U. 

Vleancla de la Cebadura 

ARTICULO So 

91 Solicitar al Asegurador el tiempo do lenificar la oteitenCla da lit 
eventos ouvritos por al inciso a.)) del articulo 30. la 
por escrito del procedinilanlo a seguir a fin de soltar o disminuir 
la agravación de sus eletlaS, Salud u1,e las tetlinalancliA raino/ble. 
nunt• determinan que el Aseguran. las flenefiCiarin cure sin tal 
'm100E1000. En cite LItlino Caso debe notIllear inniedielamenle 
les medidas adoptadas. 

Caducidad 

ARTICULO e. 

El incurnislimi•Mo de las obligaciones y cargas impuestas al ~amado 
Produce la caducidad de sus ~echos en los términos del articulo 36 or 
la Ley da Seguros (Ley N0  ( 7.416). El Incumplimiento da las cargas vio. 
culadas COA CIrCunalanCIAS extraoldinarla) die eoisNn al tiempo de erni• 
alón de le pelliza no provocarán la caducidad de los derechos del Asegure• 
do salvo eleglaclOn del principio de buena la contractual. 
El prevente contrato de segura caducara ~cm-Mica:rumie en caso Que el 
Asegurado no haya cumplido con el pago de le prime en la forma ,unve• 
nido. 

fisolarnackan da la Inda...sol/4418n 

ARTICULO Po 

Dentro de loe (30) TREINTA dial de la notificación estaolecida por N ara 
tímelo 7°i  inciso al, apartado 3, el Asegurado siempre que ocurra Reuno 
de los eventos previstos por el articulo 20 dallará reclamar por escrito 1.1 
IndemnilacIón que • su juicio le corresponda, Metro minando el monto de 

pérdida 'olvida, Indicando los fundamentos de su derecho y *comp..• 
nando los documentos luslificativos de su reclamo. 

Debareninackan del DaRe 

ARTICULO 10. 

En los casos previsto, Por ,  
1) Los Incisos al, b). c) y d) riel 'Innen> 2. la perdida te d.1.14,1 n• 

data f./da Yelluml•1110 asegurado y result•ii de deducir al mento 
del capital e intaredat (aoicluído. los ouniturlos) del olisteis iento 
Impago: 
a) La suma de todo Impone Imputable a dicho vencimiento gis el 

Asegurado haya cobrado hasta la faena d• la reclamación. 
tr) Las notas da caldito O reclamo liar cioustor reconocidos por vi 

Asegurado. 
21 El inciso a.l) del articulo 20 la pérdida so determinara netlecuinna 

al valor de la mercacleria ambatrada más los gastos en que Vaya ...- 
Curtido el Augurado para anillar 	 agrs'aCt011 ny sus 
eleCloll 
a) Los pagos que el Asegurado hubiera recibido poi anticipado, 
lo) El monto Obl•n1.10 por la disposición de la Me/Cadena, 

El Importe as( obtenido constituirá la pérdida sobre le cual se dato., iz• 
ré el monto de la Indemnización. Ella se calculará según ei porcerilal• de 
cobertura convenid* y no pocha eaceaer de la suma malmirada. 

Varifluelán del Siniestro 

ARTICULO 11. 

El Asegurador podé designar uno o más *MURO% pan ~Inca, el ¡Mies. 
tro y la extensión de lo prasleCión • Sce cargo, examinar la prueba initru. 
Mental y realizar las indagaciones necasatiel a tales fines. El inlorme del o 
da 101 etapa/tos no comprimida al Augurador cOnstituyarillo únicamente 
Un elemento de JUICIO para que ONU pueda prOnUnclerse acerca del mee. 
cho del ~orado. Los gastOS 	.los para verificar el siniestro y lioul• 
dar el danD indemnitable Imitará e Cargo del Asegutarlo ay cuanto hubl•• 
ron sido molivadoa pOf indicaciOnes suyas Inerractel. 

ARTICULO 110 

El Asegurado podrá hacerse repreunlar en las dIllytnclas para SerniCal el 
siniestro y serán ocie su cuenta los gastos de ese representación. 

LlouleacIón y Pago da la ind•mnizeddo 

ARTICULO 110 

Dentro de los (30) TREINTA días da vencido Mi plazo establecido por el 
artículo 30, siempre dosel Asegundo haya cumplido debidamente Con lo 
establecido en el articulo go, el Augurador detml not Rifar al Augurado 
sobre la procadencla o improcadencia da la reclamación. El pago de le 
demnisacIón se efectuara dentro de los (60) SESENTA Mai de aceptada 
la Inda/imitación Por el Augurador con fondos intuimos do acuerdo al 

La <an...luta comonzará • regir rteld• la fecha de ce igaa  juadmia" 



cine, u emisión tan la eólica ~son cual fuere pintarlo, 

Modlf luchan ,te1 Contrato da Venta 

ARTICULO 4. 

El Augurado no podra acordar, bajo pena de caducidad del seguro, modr-
skaclonsis del contrato de renta augurado ni del crédito Y acciones resol. 
tintes del munir, sin la conformidad .apresa y por escrito del Asegura-
dor; se acceolúa la calman dril crédito resultante de dicho contrato o el en• 
dolo de los titulo, de créenlo qua Instrum•nten las modalidad./ de pago. 
En todos los casos distara contusa con la aceptación expresa Y por escsi• 
to del Beneficiario. El cobro d. una prima no Será suticlente para tener 
por aceptada una modificación. En caso da no acoulactón el Asegurado 
sólo podrá r•clainar la devolución de la prima en PrOPoaCión al fletan,  no 
corrido. 

Obligaciones y Cargas dal Asegurado 

ARTICULO 7. 

El Prsegaradu ne1r•ra: 
a) tiLsi.ra o las normas legales a que este obligado como exportador, 

'cumulo de le operacIóh objeto de este regulo. 
O) Facilitar al Asegurador el acceso a la Clocurnantación relacionada 

son la operación cubierta, aso como la provisión de coplas certifi-
cadas y luda n.r Oudot. raue el Asegurador comidera partinentis. 

ci No efectuar embarques de msfurierfas *Intimadas al comprador 
cuando en «I pais de éste, se tuya producido alguno de los asuntos 
enumerados en al aeliculo 2., o cuando el comprador no haya 
cumplido tolaInsonle con un obligaciones de payo. 

cl) finalizar las gesta: es nocelariaS para conservar los darechos Y ale• 
Chinas ernergantea dei cr edito; y ~ceda< al protesto oportuno de 
los títulos representativos dei mismo si atta fuera el caso. 

e) Efectuar en forma fehaciente las siguientes notlficacronest 
I) Dentro de los (10) DIEZ Oras de llegado • tu conocimiento toa 

do Inconveniente surgido en ocasión de la recepción de las mera 
cada ,  ias ombarudat o preilacIón de In/ servicios. O cualquier 
dlficultad Sobrfavennla con respecto I la aceptación de los dOcU• 
mentol de Pago; 

2) Toda agravación dal riesgo cubierto causada por un hecho suyo 
Unge '4510 ella se produzca, y las debidas a un hecho ajeno, in. 
arad latamente después da conocerlas; 

3) Dentro da loa (4h) CUARENTA Y CINCO días siguientes al 
voncirnlanto ca los titulo, de tractIto lodo irscumpilmiento ore. 
trato sial comprador, como consecuencia del acaecimiento de 
alguno de fue eventos enumerados en el artiCuto 20; 11 el Asegu• 
rada no ociallzate tal notificación en el plazo establecido, el 
Asegurador quedara liberado de toda usponsabelidad con rala-
clón al respectivo incumplimiento o nitrato; 

4) Dentro as los (10) DIEZ días de efectuarla, la negoclacion o 
transtarincia total o parcial dal crédito asegurado o de sus tilo• 
los uoresentativot. 

1) Turnar todas las medida,, Inclino las Que lean requerldar Por al 
Asegurador qua tengan por °bulo prevenir la producción del oven• 
lo cubéer lo o Churlo.... sus .10(10,.  

Décreró ReóUmenlarluiant• libramientos omitidos por sI Organismo 
cOrnsulente. En su acto el Asegurado deberá transferir al Amurrias,  los 
titulo, retsrauntativos del crédito que se la Indiunniu, salvo clrcunst.in• 
cias astracialea qua Impidan el cumplimiento de dicho requisito a juicio 
del mismo. 

ARTICULO 14a 

Por la sola concertación da este seguro yen reten dril pago de la lndemnl• 
aación el Asegurador quedará subrogado en todos los derechos y accionas 
del Asegurado respecto d• los recupero. por capital y demás accesorios 
relativos al contrato siniestrado, en la proporción de/ pago con al total de 
la perdida. 

Chistido da itaicsiparo 

ARTICULO 150 

La gestión del recupero se hará por el monto total del crédito otorgado. 
El Augurado tendrá • su cargo la obligación de instrumentar, formaimen-
ha al mandato, a favor del Asegurador sl ello fuera furcasario. 

Cesión dal Derecho a la Ind.nrnioaclón 

ARTICULO lea 

El dereUns ala Indemnización qua resulte dal presenta contrato podrá ser 
Cedido o dado en gafan' fa Por el Asegurado* un terceto, que estará °oil• 
gado a cumplimentar !odas las sarga, Y obligaciones del presente contrato 
de seguro. En caso da no notificar pr.vlamenfa Al Asegurador de la ce. 
Sión, éste no reconocerá ni clara curso a reclamo alguno de terceros. 
Los endosos O lincean que modIflouan tos derechos cedidos o dados en 
garantía omitidos al mismo tiempo que la cesión o la constitución en ga• 
milla O con posterioridad • ollas, deberán ser aceptados y suscrIptos por 
el cesionario o al ~oficiarlo de n garantía. 
La Catión dol derecho a la Indemnización o su constitución en quanti., a 
favor de un tercero, no libera al Asegurado de las Obligaciones a su cargo 
en virtud del presente contrato. 
Toda excepción, compensación, confusión, pérdida de derechos o irnPug• 
nación que el Asegurador pueda Oponer contra el Asegurado, es  válida 
contra los terceros cesionarios o ~anclarlos cho derecho a la indemniza-
clon. 

PrescrIpclOn 

ARTICULO 17. 

Las acciones fundadas en este contrato prescriben en el plazo de (ti UN 
ano, computado desde que la correspondiente obligación sea eeigibie. Los 
actos de procedimiento establecido por la ley o n1 contrato Para la liqui-
dación del daño, Interrumpen la prescripción Pare el cobro de la Indernnl• 
¿ación. 

Jarrita:Ilación 

ARTICULO 154 

Toda cuestión iudIclal motivada por el presente segin0 se AMAN.. anta 
lbs Tribunal, da la Capital F «Mal do la flepoblica Argentina. 
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