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I INTRODUCCION

Siendo el financiamiento una de las actividades de 1a cual se

nutre toda empresa grande, mediana o pequefia y por otro lado la
problemtica que estas empresas enfrentan para obtenerlo a costos
convenientes aunado con 1a polftica econdmica de nuestro pafs que
presupone una imperante necesidad de desarrollo sobre bases més
sé1idas y seguras a base de esfuerzos coordinados y comunes de ca- .
da uno de los sectores productivos que nos permitan alcanzar eta -
pas de equilibrio econfmico ms confiable y tendientes hacia épo -
cas mejores y exterminar el fantasma de la escasez y de la insegu
ridad.

Habiendo analizado el impacto que los fenémenos econ6micos Interna-
cionales repercuten en nuestra economfa nacional se refleja una
importante necesidad de estar siempre alertas y con pleno conocimien’
to de causa para hacer frente a &sos cambios tan dindmicos del ex-
terior que nos afectan y qué se avecinan a pasos agigantados debien-
do nosotros adoptar la agresividad, creatividad, sabidurfa, conoci-
miento y capacidad necesaria y adecuada para salir de estos fenGme-
nos con buen é&xito. '

Se habla mucho hoy en dfa de 1a industrializacién de los productos
y artfculos siempre con 1a meta fija de obtener mayor volumen de
unidades monetarias por cada unidad producida y vendida. El alto
grado de industrializacién de nuestros artfculos y productos es la
esperanza en 1a que se funda pafses en vfas de desarrolio como el
nuestro para surgir que no es tarea fécil, sino todo lo contrario;
representa una gran responsabilidad para todos aquéllos que de algu-
na manera estamos involucrados en un procesoc productivo y que se
esperan de cada uno 1o mejor de sus capacidades.

No es muy remoto pensar que 1a aguda inflaci6n de el Comercio Inter
nacional aunado con la demanda creciente de productes y servicios
en nuestro pafs, han paralizado en cierto grado nuestra participa-
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ci6n en transacciones Internacionales, sin embargo las estrate -
gias gubernamentales adoptadas al devaluar nuestra moneda, el otor
gar estfmulos fiscales, el procurar facilidades financieras para

la exportacién, el racionalizar las importaciones mediante el con-
trol de aranceles demuestra que ya estamos iniciando el proceso de
fortalecimiento de nuestra economfa interna haciendo nuestros pro-
ductos mis competitivos en el dmbito exterior, pero esto no es su-
ficiente, alin hay mis por hacer; lo cual justifica la realizacién
de este trabajo de investigacién cuyos fines son el de dar a conocer
herramientas existentes que funcionan dentro de nuestra estructura
de crédito Internacional y que conociéndolas a fondo en cuanto a su
mecanismo y teorfa estimulen a todos aquéllos que se han decidido a
exportar o bien que necesitan importar para producir mds y mejor; o
bien complementen a quiénes ya 1o hacen.

También a través de este trabajo se pretende presentar algunas alter

nativas de financiamiento que nos permitan conocer el juego‘que ri -

gen las divisas y aprovechar un mejor rendimiento de éstas y con es-

to alcanzar ése fortalecimiento econdmico interno del que anteriormen
te se hablG, y en el que la Banca Mexicana participa plenamente,

En las primeras pdginas de este trabajo se da un breve panorama de

1a actividad Bancaria en México ubicando asi 1a actividad Internacio
nal dentro de nuestro sistema, posteriormente se dan a conocer algu-
nos instrumentos de financiamiento Internacional incluyendo informa-
cién para realizar una valuaci6n de cada uno de éstos y a juicio del
lector analizar la mds conveniente para 1levar a la prédctica.

Con gratitud reconozco 1a ayuda que me brindaron todos aquéllos que
hicieron posible mi formaci6bn como profesional y como profesionista.




IT.-  PRINCIPALES AREAS DE ACTIVIDAD GENERALEMTNE ATENDIDAS POR
LA DIVISION INTERNACIONAL DE UN BANCO PRIVADO.

A OPERACIONES DE CAMBIO: La mayor parte de 1as transac-
ciones internacionales efectuadas por el Banco con su clien-
tela Tocal presupone una operacifn cambiaria.

1."

Servicio de cambio: se ocupa de todas las transaccio-
nes que le son confiadas por 1a clientela en cuanto a
6rdenes de pago y a la atencién de la clientela de mos -
trador.

Mesa de cambios: su primordial responsabilidad es la

del control de 1a posicidén de cambios, supervisar y efec
tuar las compras y ventas de divisas extranjeras y oro
que realiza el banco.

También se realizan otras operaciones de caracter comercial y/o
financiero:

Swap: Operaciones a plazo de caracter financiero que
consiste en una compra al contado con una venta simultd-
nea a plazo de determinada moneda.

Outright: Operaciones a plazo de caracter especulativo
(similar al Swap).

Arbitraje: Consiste en sacar rédpida ventaja de las dife-
rencias de precio entre diferentes mercados de divisas.

Overnight: Es una inversifn que se hace de un dfa para
otro, es un mercado nuevo en México, muy flexible y nos
brinda 1a posibilidad de conseguir fondos a corto plazo.

Call Money Deposits: Mercado de dinero a corto plazo,
que representa poco riesgo y liquidez sobre todo en
excedentes de tesorerfa.




CREDITOS DOCUMENTARIOS:  Su responsabilidad es la apertura de
créditos documentarios de importacién, as? como 1a notificaci6n
y confirmacién de créditos documentarios de exportaci6n.

COBRANZAS INTERNACIONALES: La remesa de documentos al cobro a
sus corresponsab]es‘y_a la atenci6n de cobranzas recibidas de
Tos mismos., Al 1gud1 que las cartas de crédito, las cobranzas
también estén regidas por reé\as uniformes para cébranzas ¥y que
corresponde a la Publicacion No, 322 No. 470/324 Revision 2 de
la Cémara de Comercio Internacional y cabe hacer menciﬁn que la
utilizacién de las cobranzas surten efecto para transacciones
comerciales de compra-venta de mercancias cuando entre comprador
y vendedor existe plena confianza en 1a realizaci6n de sus ope-
raciones y por lo tanto respetan los arreglos convenidos en el
contrato de compra.

EL ESTABLECIMIENTO DE STAND-BY O GARANTIAS POR CUENTA DE BANCOS
0 EMPRESAS EXTRANJERAS A FAVOR DE EMPRESAS LOCALES:

1.- Garantfas de Ticitacién (Bid-bonds): Es 1a que debe consti-
tuir una empresa para tener derecho a participar en una 14-
citacibn internacional organizada por grandes empresas y en
relacidn con contratos importantes. Frecuentemente este
tipo de licitaciones son abiertas por empresas estatales o
por entes gubernamentales, y esta garantfa de 1icitaci6n es
exigida para asegurar la seriedad de las presentaciones, ya
que una vez adjudicado el contrato a una de las firmas que
se present6 a 1a 1icitaci6n, 1a renuncia de ésta a cdmplir
con la propuesta ifmplica 1a pérdida del 10% del monto del
contrato.

2.~ Garantfas de fiel cumplimiento : Este tipo de garantfas se
expiden a favor de una empresa que desea realizar una impor-
tacin de envergadura, generalmente se cruza con la emisi6n
de una carta de crédito, y de esta manera se d§ a las contra
partes de una transacci6n internacional importante, las segu
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ridades que ambas estiman necesario recibir. E1 impor-
tador recibe la garahtia de que el exportador cumplird

con los términos de la orden de compra en tiempo y forma,
mientras que éste d1timo obtiene la seguridad de que al cum
plir con 1a misma, obtendrd el pago previsto.

3.- Garantfas emjtidas como cobertura de créditos concedidos
en otro pafs: Son las emitidas por cuenta de sus clientes,
como cobertura de créditos concedidos por bancos del exte -
rior a subsidiarias de 1os mismos u otras firmas vincula -
das, a este tipo de garantfas el banco emisor de ésta es
el que ests en el pals del ordénante, mientras que el banco
corresponsal es el beneficiario de la garantfa.

EL MANEJO DE LAS DISPONIBILIDADES EN DIVISAS DEL BANCO:

l.- Float positivo y float negativo: La venta de cheques en
d6lares, por ejemploconstituye una fuente de disponibili-
dades transitorias en esta moneda, ya que dichas ventas -
son cubiertas mediante compras telegréficas 1o que signi-
fica que las divisas entran en la cuenta del corresponsal
a las 24 o 48 horas de efectuada la operacién, mientras que
salen de 1a misma s610 en el momento en que es presentado
el cheque correspondiente emitida contra el mismo, lo cual
puede demorar por miltiples razones, perfodos que pueden
variar entre dos y quince dfas o més.

Si las ventas de cheques en d6lares representan un movimien
to importante y constante, el banco emisor se beneficiard
casi permanentemente de saldos suplementarios en sus corres

ponsales americanos, que constituirdn lo que se acostumbra
denominar el "FLOAT",

LA CONCESION DE LINEAS DE CREDITOS A BANCOS O EMPRESAS DEL EXTE
RIOR Y LA OBTENCION Y MANEJO DE LAS LINEAS DE CREDITO QUE LE
SON CONCEDIDAS POR SUS CORRESPONSALES.

Estas dos G1timas actividades suponen la supervisén de toda la
tesoreria de divisas.




INSTRUMENTOS DEL CALL MONEY DEPOSIT:

a) Treasury bills: Se cotizan a descuento, hay emisiones desde un
mes hasta 3 meses y son siempre disponibles.

b) Certificados de depdsito: (C Ds) Se cotizan a descuento y hay
emisiones hasta de 30 dfas y desde 5 a 7 afos.

c) Aceptaciones bancarias: El banco aparece como aval de su clien
te colocéndolas en mercado primario es decir colocaciones en ca
sas de bolsa para que ésta a su vez las coloque en mercados se-
cundarios representado &ste por empresas norte-americanas.

e) Papel comercial: A diferencia de las anteriores, este instru-
mento es emitido por la iniciativa privada y representa una al-
ternativa de fondeo a corto plazo para utilizarse en expansién
de activos. (es utilizado en faltantes o excedentes de las -
empresas), La mixima duracién del papel comercial son 270 dfas
y el plazo mis usual es a 30 dfas.




LA BANCA MEXICANA EN EL EXTERIOR.-

La expansién de las economfas, en un mundo cada vez mds abierto e
interdependiente, enmarca desde hace tiempo un fenSmeno que hoy absor-
be 1a atencidn de algunos estrategas bancarios mexicanos: "La Inter-
nacionalizaci6n de la Banca Nacional".

Este proceso ha cobrado en México partfcular vigor durante los d1ti-
mos afios, sobre todo en virtud de los hallazgoé petroliferos recien-
tes, sin embargo no constituye en este momento un gran negocio para
los bancos mexicanos, pero apunta a serlo en el futuro, pues La Inter-
nacionalizacidn de 1a Banca Mexicana es todavfa marginal en compara-
cién con el volumen de activos de 1a banca doméstica; pero es innega-
ble que en los pr6ximos afios cobrard importancia creciente, por 1o
que es necesario implementar con todo cuidado los mecanismos inter-
nos que permitan que opere suficientemente competitiva en el exterior.

Directivos de la Comisidn Permanente de Asuntos Internacionales de la
Asociacién de Banqueros de México afirman que la entrada al mercado
internacional es sumamente complicada, debido al alto grado de sofis-
ticacifn del mercado y a la fuerte competencia que le caracteriza.
Las propias barreras impuestas por 1la sofisticaci6n del mercado y el
alto grado de competencia de la Banca extranjera que es mucho més
grande y experimentada, constituyen un mayor obstéculo para México,
no obstante, durante 1980 los bancos mexicanos vieron apoyada su ac-
ci6n de manera importante por los ingresos provenientes de sus sucur-
sales internacionales abiertas hasta entonces (tomando en cuenta que
la tasa mexicana de encaje legal no rige) se han captado desde su ini-
cio aproximadamente USD1s. 5,000.00 millones de los cuales se paga
un interés mucho menor se recircula, otros se invierten en el pafs

en forma de préstamo en d6lares a clientes mexicanos.

Los bancos nunca son la fuente de cambios estratégicos de ningin tipo,
pero s§ 1o son de manejos estratégicos que pueden 1legar a dominar en
forma sustancial los movimientos econbmicos, pues se enfrentan a acti-




vidades econfmicas que a veces es propiciada por el gobierno o por
los empresarios privados cuyas prioridades son fijadas por éstos.
Existen dreas prioritarias en los diferentes momentos econmicos

del pafs, pero que se limitan a dar respuesta a lo que el mercade in
dica como oportunidad de intermediacidn, canalizando los recursos

en 1a medida en que se tienen.

En su proceso de Internacionalizacibén, 1os grandes bancos mexicanos
han establecido nexos con instituciones consolidadas del exterior
(Citicorp. y Chase Manhattan) para ofrecer mis eficientemente servi-
cios de caracter internacional a los clientes hacionales; aparentemen
te sus credenciales ya han sido aceptadas y la banca mexicana goza
de presencia y credibilidad en el extranjero gracias, en gran parte,
a la euforia provocada por el potencial petrolero del pafs y se ase-
gura que gracias a esto se abrirdn ante los banqueros mexicanos mu-
chas puertas en el mundo de las finanzas internacionales.

No obstante, y a pesar de tales perspectivas existen algunas medidas

de control interno. Se ha manejado 1a posibilidad de que el Banco
Central imponga un tope sobre la cantidad de dinero que los bancos
pueden recaudar en el exterior, ademds de que se ha pedido a los ban
queros que presenten informes detallados sobre su situacidn en el ex-
terior, pues si los banos se internacionalizan es necesrio que también
To hagan Tos organismos de vigilancia.

El éxito con que 1la banca mexicana ha comenzado su proceso de interna-
cionalizacifn, se debe en gran medida a 1a visifn de las -autoridades
mexicanas principalmente la Secretarfa de Hacienda y Crédito Pdblico
y el Banco de México al permitir que los bancos se organicen para
salir al extranjero y reglamentar adecuadamente su actuacién en este
ramo, y 1dgicamente esta actitud de las autoridades del pafs se ha vis-
to conjugada de manera muy satisfactoria y ventajosa por la visidn de
las direcciones de los hancos mexicanos que tuvieron el acierto de
salir a competir, establecer sus sucursales, capacitar personal y ob-
viamente colaborar con 1a banca extranjera de la que se ha recibido
indiscutiblemente apoyo. También los empresarios y ejecutivos nacio-




nales han aprendido répidamente a ubicarse en el extranjero, locali-
zando mercados, estableciendo contratos y atendiendo los mercados -
mismos de tal manera que la imagen de la banca mexicana se ha visto
reforzada y apoyada con su labor.

En cuanto a los lugares donde deben intensificarse las actividades
tendientes a confirmar la presencia de 1a banca mexicana en el exte-
rior, Latinoamérica es una de las &reas mis atractivas. La estra-
tegia de los bancos mexicanos debe ser el colocarse en dreas donde-
puedan tener ventajas competitivas. Latinoamérica, por razones geo-
graficas, histéricas, lingllisticas e incluso por encontrarse en un -
mismo grado de desarrollo en muchas de sus operaciones, surge como -
una de las primeras zonas que deben atenderse con altas posibilida -
des de eficiencia. ‘

Hoy los grandes bancos mexicanos que se han lanzado al exterijor, no
son en - este momento al menos - bancos internacionales, en el es -
tricto sentido del término, sino bancos mexicanos con servicios inter
nacionales para sus clientes, que son en su mayorfa mexicanos también.
La Internacionalizacifn, es de cualquier forma, un bocado apetecible.
Por una parte, de acceso de los bancos mexicanos al gran mercado de
las eurodivisas y por otra, establece 1a presencia del banco en é&se
mercado como una institucidn que opera activamente, Esto implica,

que ante la imposibilidad de constituirse en grandes bancos por su
tamafio y volumen, las instituciones bancarias pueden desarrollar en -
cambio una enorme capacidad de gestién que a la larga, les lleve al -
segundo estado de la internacionalizaci6n. En esa etapa podrfan con-
vertirse realmente, en bancos con caracterfsticas operativas y de pre
sencia que los ubiquen al nivel de otras instituciones extranjeras -
tradicionales que prestan servicios internacionales. Esta posibilidad,
en opinién de algunos banqueros, comienza ya a cristalizar en las ope
raciones que se tienen establecidas con América Latina.
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ITI  INCIPIENCIAS DEL COMERCIO INTERNACIONAL Y SU UBICACION EN LA
ACTIVIDAD BANCARIA MEXICANA,~

3.1 BREVE HISTORIA.-

Para algunos lectores no especializados en este tdépico, les
parecerd que el comercio Internacional tuvo su nacimiento reciente -
mente a rafz de los grandes desequilibrios y especulaciones que en
todos 1os pafses del mundo se han suscitado, sin embargo; haciendo
un breve recorrido a través de las diferentes etapas del hombre y
de su desarrollo sabemos que el hombre para poder subsistir ha teni-
do que recurrir al comercio como una de sus actividades desde los
albores de su existencia; como 10 vemos en.el perfodo asiriobabiiéni-
co que realizaban su actividad mercantil viajando de un lugar a
otro y concentrdndose en las ciudades mis comerciales, al igual que
Tos Romanos; pero como nada permanece estdtico ésa, en un principio
simple actividad de comercio se va haciendo mis compleja hasta 1le-
gar la época medieval en cuya época dadas las caracteristicas de al-
gunas transacciones comerciales poseen 1a acepcién de mercadeo mundial.

Como primeros antecedentes podemos citar a Gé&nova, Venecia y Piza que
a consecuencia de las cruzadas (1) se ve incrementado el tr&fico en
el mediterrdneo y que enlazaban al Oriente sobre todo para el comer-
cio de productos de lujo como son sedas, metales preciosos.

Durante el medievo a fines del siglo XV el comercio tiene un alto gra
do de florecimiento, pues enlazaba a territorio Eurcasidtico, pero
siempre con 1a amenaza de los turcos y de las guerras europeas.
Posteriormente habiéndose despertado 1a ambicifn de comerciar fuera
de territorios locales se forman imperios coloniales (Espafia y Portu-
gal) realizando exploraciones y creando nuevas rutas a las Indias,

1) Ocho expediciones militares organizadas durante los siglos XI y
XIIT por el Occidente cristiano con objeto de reconquistar los
Santos Lugares que habfan caido bajo el poder musulmén.
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América y Europa con lo que nace 1o que viene a ser el verdadero
comercio mundial. Durante el siglo XVI aumenta 1a penetracidén co-
mercial europea hasta el Pacifico estableciendo nuevas rutas de Perd
a Europa pasando por Portobelo, Panam§ para 1legar hasta Indonesia
aumentando durante el trdnsito; nuevas mercancfas y sobre todo ele-
mentos reactivadores de la circulaci6n econdmica como son los meta-
les preciosos que a l1a postre ocasionaron lo que los historiadores
11aman “1a revoluci6n de los precios”. No obstante, que tanto Espafia
como Portugal tenfan bajo su control grandes extensiones territoria-
les no pudieron ni supieron 1legar a ser grandes metropolfs comercia-
les pues a partir de las guerras de religién (2) que se originan du-
rante el reinado de Carlos V fueron 1a causa de la desgracia pold-
tica y econbmica en Espafia, por lo que de la entronizacifn de los
Habsburgo en Espafia surgiendo 1a primera generacién de banqueros Ale-
manes bien conocidos en Espafia.  Otro punto que frustrd las aspira-
ciones de Espafia fue 1a prohibicién que hizo Felipe II a los comer-
ciantes holandeses de hacer intercambio mercantil con Amberes y Lis-
boa (que estaban bajo dominio espafiol) con 1o cual despert6 a una
nueva potencia comercial, pues Holanda establece por primera vez en
la historia el capitalismo Holandés por medio de verdaderas compafifas
transformadoras industriales que opacaron a Espaia e inclusive a In-
glaterra. De esta manera de Amberesque erael centro comercial mun-
dial pasa a Amsterdam credndose el primer Banco Comercial, las pri-

meras bolsas de valores 1legando a ser una metropolf comercial mun-
dial,

La penetraci6n de Francia a) Comercio Internacional fue mis tardfa y
no tan fructifera, pues con 1a ambicién de encontrar metales precio-
sos establecen sus colonfas en Quevec, Canadd pero no fueron muy
exitosas, mientras que a la vez las constantes guerras de Francia
con Holanda y Espafia dieron oportunidad para el nacimiento de una
nueva potencia comercial como Inglaterra, quien como primer paso

de su poderio comercial invade 1as zonas de América que estaban 1i-
bres como Virginia USA, Antillas menores, creando un préspero tridn-

gulo para comerciar que era Inglaterra al Golfo de Guinea y de
Gufnea a Virginia en el quehabfa {intercambio de algodén, azdcar,
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tabaco. Desde luego que este poderjo comercial inglés se obtuvo
mediante concesiones que Inglaterra logré arrancar en cada uno de

Tos territorios por los que transitaba (3)

A partir de esta época Inglaterra se convierte en duefla y sefiora de
los mares y gracias a las guerras NapoleSnicas, la Revolucién Indus-
trial se convierte en intermediador principal polftico y econsmico
mundial y gracias a los logros de Inglaterra se inicia una nueva eta
pa que va del mercantilismo comdn a la era del Libre Cambio en donde
ya se crean la estructura de una economfa‘Internaciqnal.

E1 Tibre cambio se define como “situacién en la cual las relaciones co
merciales internacionales se dan sin obstdculos comerciales, no barre
ras arancelarias de importancia y en el que no hay limitantes para -
los movimientos de los factores de produccién como capital y trabajo,"
surgi6 como una consecuencia hacia las trabas comerciales que existfan
durante la época mercantilista.

Durante los aflos de 1869 a 1880 el 1ibre cambio se expande por toda.
Europa y cobra mayor fuerza a través del tratado de Cobden-Chevalier
(Franco-Briténica) que 10 estructuran mediante los siguientes princi-
pios:
1.- La divisién Internacional ‘del trabajo.
2.- EIl patr6n Oro que permita fluidez en los mecanismos de pago
internacionales.
3.~ El comercio con pocas trabas
4.- Libertad de migraciones
5.~ La libertad de 10s mares
6.- Reservar'los mercados coloniales para las potencias metropo-
litanas.

2) Expansi6n del Luteranismo

3) Navigation Act- consagr§ la reserva del tréfico de productos ingle-
ses a la flota de Inglaterra. Tratado de Methuen 1703 convierte a
Portugal en colonia econbmica brit&nica déndole preferencia a los
productos portugueses, Tratado de Utrecht 1714 concede la presencia
de Inglaterra en las ferias de Portobelo permanentemente. Navigation
Act de Cromwell 1651
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Pero esta situacidn beneficiosa s6lo para Inglaterra no podrfa durar
mucho tiempo por lo que a fines de 1870 empieza el decaimiento del
1ibre cambio (4) y es hasta el finalizar la primera guerra mundial
(1914-1918) cuando se da fin al 1ibre cambio tomando su lugar el bi
Tateralismo en el que algunos paises empiezan a pensar en su eman -
cipacidn y exigen reciporcidad en sus transacciones internacionales
¥ surgen planteamientos sobre los desequilibrios econ6micos debido a
Tas diferencias de desarrollo entre los pafses estableciéndose una
serie de restricciones cuantitativas y proteCC16n de aranceles aéi
como licencias de importaciones. |

Otra modalidad utilizada en el bilateralismo fue el del comercio de

Estado en e] que el Estado era el Unico que podrTa importar ya sea -
para sf mismo (socialismo) o por cuenta de particulares. El1 control
de cambios (c]earing-compensatian) es otra forma de operar del bila
teralismo cuya funcidn consiste en la intervencidn para mantener un
mercado de divisas por medio de fondos de estabilizacién o bien con-
cesién 1imitada (discriminada) de divisas por una oficina centraliza
dora gubernamental que recolecta todas las divisas captadas del ex-
terior,

Bajo estas modalidades no significa que el bilateralismo haya pasa
do a 1a historia, sino que se sigue practicando a conveniencia de
los pafses cuyas monedas son convertibles ya que por este medio e-
vitan acumular exceso de divisas que no son convertibles.

3.2 PROCESO DE LA INTERNACIONALIZACION DE LA BANCA MEXICANA.-

Se inicia con el establecimiento de algunos bancos extranje -
ros en México (5) y que a consecuencia del creciente comercio exte-
rior en algunos pafses y la necesidad de contar con medios adecua-
dos para financiamiento de manera que satisfaga necesidades tanto
de sus importadores como de exportadores.

4) Tratado de Berlin 1886 reparticién amistosa de los G1timos espa-
cios entre las grandes potencias.
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También se da el comienzo de 1a migraci6n de Bancos con el afén de
sequir a sus clientes en este caso compaifas myltinacionales en el
extranjero lo cual es conocido como "follow the flag" a dicho proce
so de expansion. _

Un incentivo importante para la Internacionalizacién de un Banco y
" por consecuencia de su pafs, es el poder tener acceso a la canasta.
de fondos internacionales del mercado de Eurodivisas que es un mer.
cado intercambiario y que se utiliza como medio'dé'estabilizacidn y
11quidez y de 1ntermed1ac16n financiera substituyendo 1a deficien -
cia de ahorro 1nterno y compensdndola con el ahorro externo a través
de dicho mercado.

Existen algunas otras razones que justifican la necesidad de inter-

nacionalizar la Banca:
a) COmplementar Tos servicios a su clientela doméstica,(intro-
duccibn de 1a mediana empresa a otros mercados financieros).

b) Aspectos regulatorios internos del paTs (bisqueda de diver-:
sas dreas financieras que permanecen estdticas o restringi-
das en el pafs. Ej. mercado de bonos.

Aunque no hay que olvidar que el fin primordial al internacionalizar
una actividad en este caso la de servicio que proporciona la Banca;
es financiamiento para el comercio exterior y la colocacién de fon-
dos excedentes en el extranjero . Afortunadamente la experiencia
de los Bancos mexicanos en el exterior ha sido sumamente alentadora
en el &rea de captacibn (segln Jjuicio de algunos criticos especia-
Tistas) debido a su estabilidad polftica, rdpido crecimiento econ6-
mico y disponibilidad de abundantes reservas de petr6leo ha facili-
tado enormemente nuestra participacién en un mercado que tiene la
caracterfstica de ser my selectivo.

5) The London & River Plate Bank en Argentina, The London & Brasilian
Eang de Brasil y el The London Bank of México and South America de
ondres.
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3.3 LA ACTIVIDAD INTERNACIONAL DENTRO DE LA ESTRUCTURA BANCARIA
EN MEXICO.

Para poder ubicar plenamente las transécéiones financieras que
se realizan a través de la banca Internacional Privada; a continua-
cién se muestra un esquema de las primordiales actividades de la -
Banca Privada en México de donde posteriormente clasificaremos a
las que se manejan a través de 1a actividad Internacional.

Las inst1tuciones,dé crédito privadas centralizadas a través del
Banco de México, S.A. pueden ser:

s

Banco de deplsito
Bancos o Deptos. de Ahorro

Sociedades financieras

O O oo >

Bancos hipotecarios
E ‘Bancos de capitalizacibn
FBancos o Deptos. Fiduciarios.

G Banco miltiple

A.  BANCOS DE DEPOSITO.- Se caracterizan por realizar operaciones
de crédito a corto plazo (recuperacién en 180 dfas renovables
hasta 360 dfas) y de esta manera cuentan con la Tiquidez nece-
saria para servir a sus clientes y que ademés se les es exigi-
da dicha liquidez, también reciben depfsitos a la vista y apla
20 con 1o cual pueden realizar operaciones activas a plazo me-
dio y largo y s6lo pueden realizar las siguientes operaciones:

1.- Recibir del pGblico depbsitos de dinero a 1a vista o a pla
20,

2.- Recibir depGsitos de tftulos y valores en custodfa o Admi-
nistracién,

3.- Efectuar descuentos, otorgar préstamos y créditos de cual-
quier clase que no exceda de 180 dfas renovables hasta un
miximo de 360 dfas.




16

4.- Otorgar préstamos y créditos para adquirir bienes de con-
sumo duradero.

5.- Otorgar préstamos y créditos de habilitaci6n o avfo cuyo
plazo no exceda de un afio.

6.- Otorgar préstamos de habilitacién o avfo a plazo supeiior
de un afio que no exceda de 2 afios y préstamos refacciona-
rios a plazo mayor de 15 dfas.

.- Hacer efectivos créditos y realizar pagos por cuenta de
sus clientes (cobranzas).

8.- Efectuar aceptaciones expedir cartas de crédito ya través
de ellas asumir obligaciones por cuenta de terceros

9,- Realizar por propia cuenta o en comisidn operaciones de
,compra-venta de tftulos, valores y divisas.

10.- Realizar por propia cuenta o en comisién operaciones de‘com
pra-venta de oro y plata.

11.- Efectuar contratos de reporto y anticipo sobre valores.

BANCA DE AHORRO O DEPARTAMENTO.- La funcién de estos bancos
es recibir depfsitos de dinero con un interés del 4.5% anual
capitalizable semestralmente, dichos depésitos no,podr&n‘éxce-
der de $250,000.00 por cuentahabiente, y por 1o reducido de

su 1fmite miximo, casi todas las instituciones convinan esta
funci6én constituyéndola en Departamento de otra institucién
que sT esté autorizada para explotar Tas ramas de depbsito, fi
nancieras, etc.

SOCIEDADES FINANCIERAS.- Estas instituciones atienden necesi
dades de crédito a largo plazo del sector productivo (industria
les, agricultura, ganaderfa) y se proveen de recursos suficien
tes para este fin mediante 1a emisi6n de fondos financieros,
expedicifn de certificados financieros y préstamos de empresas
y partfculares. Las operaciones que realizan con el pGblico
son a plazo de 1 a 15 afos mediante pago de intereses.
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BANCOS HIPOTECARIOS.- Instituciones que est&n autorizadas
para realizar operaciones de crédito hipotecario a largo
plazo con garantfa de bienes inmuebles; y otorgan crédito
con garantfa fiduciaria de inmuebles.

La captacién de recursos 1a hacen a través de 1a realizacién
de inversiones que el piblico hace a plazo fijo mediante el
rendimiento de un interés.

BANCOS DE CAPITALIZACION.- Estas instituciones su funcidn es
la formaci6n de capitales pagaderos a fecha fija o eventual
mediante el pago de primas periddicas ofreciendo contratos.al
pdblico mediante 1a emisi6n de tftulos o pSlizas de capita]i-
zacibn.

Sus recursos los obtienen mediante el otorgamiento de crédi-
tos congarantfa hipotecaria o fiduciaria sobre inmuebles urba-
nos, créditos para el fomento de la habitaci6n popular, créd1
tos a sus propfos suscriptores con garantfa de sus propios tf
tulos, y en segundo término conceden descuentos, préstamos y
créditos de toda clase. |

BANCOS O DEPTO. FIDUCIARIOS.- Al igual que los Bancos de Aho
rro, forman parte de una institucién que explota otra activi-
dad. Las operaciones mis importantes que realizan son los con
tratos de fideicomiso en sus distintas modalidades, como pue - '
den ser inversién. garantia. administraci6n, etc., los manda
tos y comisiones; intervienen en toda clase de emisién de tf-
tulos, desempeﬁar sindicaturas o liquidaciones judiciales de
empresas, administrar toda clase de bienes, inmuebles, formu-
lar avaluos, emisién de certificados de participacién; recibir
en dep6sito, administraci6n o garantfa pbr cuenta de terceros
toda clase de inmuebles, tftulos o valores y la realizacién

de las operaciones necesarias para la administracién de su
patrimonio (6)
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G.  BANCA MULTIPLE.- Una nueva modalidad de las instituciones
privadas de crédito en 1a cual se fusionan, acto por el cual
dos o mds sociedades unen sus patrimonios concentréndose ba
jo 1a titularidad de una sola sociedad y siempre y cuando cuen
ten con 1a concesidn del gobierno federal para realizar los
grupos de operaciones de Bancos de dep6sito, financieras, y de
crédito hipotecario.

Algunas de las transacciones y operaciones que realizan los Bancos
Internacionalmente podemos citar el: establecimiento de crédito o
créditos documentarios cuyo nominativo es indistinto.:compraFventa
de divisas con Bancos extranjeros, acéptaciones bancarias interna-
cionales, 6rdenes de pago internacionales, realizaci6n por pagar por
cuenta de clientes en el extranjero (cobranzas) etc. cuya ejecucién
es caracterfstica de un Banco de depSsito que como se puede analizar
segin 1a descripcién de funciones anteriormente descrita.

En las piginas siguientes tocard al estudio concienzudo y préctico
de las cartas de crédito; ya que considero que son &stas las que pue
den significar una alternativa de financiamiento para aquéllas cimpre
sas en que las importaciones y/o exportaciones son parte ya del giro
normal de su empresa o bien pretenden lograr su desarrollo compitien-
do con el comercio exterior.

(6) Las concesiones para realizar las operaciones de ahorro y fidu-
ciarias, dnicamente ?odran otorgarse a las sociedades concesio-
nadas para efectuar la Banca de dep6sito, Financieras, Hipote -

carfas y de Capitalizacidn.
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LA CARTA DE CREDITO O CREDITO DOCUMENTARIO.-

4.1 DEFINICION.- Las cartas de crédito o créditos documentarios

ambos términes igualmente aceptados en 1os usos précticos no

son titulos de crédito; estdn reglamentados en 1a ley como o
peraciones de crédito, por 1o tanto no son protestables, no
confieren a sus tenedores derecho alguno contra las personas

a quiénes van dirigidds; en consecuencia dentro de la figu -

ra juridica es considerada como asignacién cuya definicion se re
fiere al "acto por el cual el asignante da orden al asignado -
de hacer un pago al asignatario" (1)

E) maestro Rodrfguez y Rodrfguez define también la operaci6n
de 1a carta de crédito como "una operacién de crédito que con
sisteen 1a orden de pago impresa en un documento girado por
una persona 1lamada dador hacia un destinatario para que éste
ponga a disposici6n de una persona determinada 11amada benefi-
ciario un cantidad fija o varias cantidades indeterminadas
pero comprendidas en una mixima cuyo 1imite se sefiala en el
mismo documento” (2)

Los fundamentos de esta definicién se encuentran en la seccién
tercera de la Ley de Titulos y Operaciones de Crédito que con
templa en términos generales a las cartas de crédito y que sien
do a través de &stos que se establecen los créditos documentarios.
Unificando las definiciones antes mencionadas y atendiendo al
uso practico que de este tipo de operaciones se hace; podemos
decir que el crédito documentario es un Instrumento Bancario
que garantiza la ejecuci6n de transacciones de compra-venta
tanto doméstica como internacional entre un comprador al que se
denominard como ordenante/solicitante del crédito; y un vende-
dor o beneficiario del mismo crédito.

La garantfa es otorgada por la intermediaci6n de un Banco o
Bancos que se involucran para efectuar el pagn al vendedor o
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beneficiario contra presentacién de documentos relativos a

1a mercancia y al envio/embarque de dicha mercancfa.

Al Banco que expide la carta de crédito se Te da el nombre de
emisor y al que 1o recibe, Banco notificador.

Con el fin de que 1a definici6n antes expuesta sea claramen-
te comprendida, hacemos una breve explicacién y diferenciacisn
entre lo que es un instrumento y un documento.

Tenemos que un documento es cualquier forma impresa o escri-
ta utilizada para registrar 0 probar algo., A diferencia de un
instrumento que es un documento utilizado para otorgar crédito.
Como_ejemplos de documentos tenemos los conocimientos de embar
que, facturas comerciales, cartas remesa, listas de empaque,
factura consular, etc. Como ejémplo de instrumentos citamos

a las letras de cambio, pagarés. La carta de crédito es un
instrumento ya que si 1a instituci6n por la cual el Banco emi-
ti6 o abri6 una carta de crédito no paga, entonces el Banco
estd obligado a pagar.

Tanto los instrumentos como los documentos pueden ser notariza
dos por una autobidad'apropiada, En el caso de transacciones
econbmicas existe uno o dos instrumentos en comparacin con

un sin nimero de documentos que pueden ser utilizados en una
transaccién . En el caso del instrumento de la carta de cré-
dito involucra una transaccién mercantil e involucra un ins -
trumento que es la misma carta de crédito y posiblemente una
letra de cambio (en l1a jerga internacional tiene la acepcifn
de giro) y el uso de varios documentos como conocimientos de
embarque y facturas y por lo tanto de ahi el nombre de crédito
documentario aplicado al crédito comercial.

1) RaGl Cervantes Ahumada. Ley de Tftulos y Operaciones de
Crédito Pag. 258-259 o

2) Rodriguez Rodriguez Joaqufn Curso de Derecho Mercantil Ed,
Porrua Pag. 112 y 113
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En consecuencia, el origen de una carta de crédito es siempre
el resultado de un contrato de compra-venta de mercancfas pre
viamente pactado entre dos partes y por 1o tanto los bancos

que intervienen permanecen al margen, Sin ninguna ingerencia

en 1a operacidn comercial de origen, pero s intervienen en
forma directa en 1a tramitacién, pago o financiamiento de
dicha transaccién.

Esto significa que el banco intermediador s61o deberdn propor-
ciondrsele los términos y condiciones esenciales de 1a operacidn
asf como los documentos necesarios de embarque de la mercancia
como son facturas comerciales, certificados de origen, conaci
mientos de embarque, etc. y 1a funcifn del banco intermedia -
dor s610 se limitars a cuidar y vigiiar que dichos documentos
cuenten con Tos datos requeridos por el comprador y que se -
encuentren dentro de 1os usos bancarios nacionales e interna-
cionales.

PARTES QUE INTERVIENEN EN EL ESTABLECIMIENTO DE UNA CARTA DE

CREDITO:

Ordenante: Es el comprador o importador que hace establecer
o solicita 1a carta de crédito para lo cual requie
re de ser cuentahabiente del Banco y mantener una
11nea de crédito para ése tipo de operaéidn.

Banco Emisor: E1 banco que estab]écekel crédito a peticidn del
ordenante, generalmente su cliente.

Beneficiario: E1 proveedor o exportador que podrd girar contra .
el Banco emisor si presenta documentos en orden tal
cual 1o requiere y estipula la carta de crédito.

Banco Notificador: Un corresponsal del Banco emisor que s6lo
se 1fmita a notificar sin su responsabilidad ni
garantfa para el beneficlario 12 existencia de un
crédito a su favor.

Banco Confirmante: Banco que agrega su promesa de crédito pa
ra con el Banco emisor responsabilizdndose; garan
tizando el pago del crédito. Cabe hacer notar
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que la confirmacidn se agrega por exigencia
del beneficiario y que por 1o usual resulta ser
cliente del banco confirmante.

Banco negociador: Banco que descuenta una letra girada a cargo
de otro banco ya sea emisor o confirmante o bien
cuando contra documentos requeridos en 1a carta
de crédito y que estricta y literalmente cumplen
con los términos de ésta, procede al pago sin
que haya sido designado en forma especifica para
cumplir tal encargo.

Banco Pagador: Banco que efectua el pago al beneficiario contra
documentos en orden usualmente el banco confirman-
te o notificador; aunque por excepcidn podrfa ser
otro banco en caso de que las letras deban descon
tarse o girarse a cargo de un banco diferente al
emisor o confirmante.

Banco reembolsador: Resulta ser un banco corresponsal del bancd
emisor que estd encargado al banco pagador cuando
el banco emisor no mantiene fondos con el banco pa
gador. .

Cabe hacer menci6n que el artfculo 113 de 1a Ley General de Institu
ciones de Crédito declara aplicables Tos usos internacionales para
determinar las obligaciones de 1los Bancos y por lo tanto se deben
de considerar como ley aplicable las Reglas de Viena también cono -
cidas como “Usos y prdcticas Uniformes de la Cdmara de Comercio
Internacional en su folleto 290 revisi6n de 1974" (anexo)

Las reglas para cartas de crédito son aquéllas que se han utiliza-
do durante siglos basados en 1a costumbre y practica debido a que
no estén codificadas, estén sujetas a variaciones en la interpreta
ci6n; pero a partir de 1a la. Guerra Mundial se han hecho esfuerzos
para estandarizar las reglas de los créditos documentarios debido

a que el uso de dicho instrumento ha reflejado un gran aumento y
auge en el comercio Internacional.

La marcada utilizaci6n y flexibilidad de 1a carta de crédito que es
el instrumento mé&s utilizado en transacciones de comercio Interna-
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cional ha 1levado a su Vimitada condificacidn en ciertos paf-
ses, y 1o que resulta de mayor importancia es su estandariza-
cién de las reglas internacionales. Dichas reglas fueron im-
plementadas en 1933 y revisadas en 1951, 1962, y 1974 por Jo -
ques es de relevante importancia que al establecer una carta-
de crédito se indique expresamente "Este crédito ests sujeto -
a las reglas y usos uniformes para cartas de crédito revisién
1974 en su publicacién No, 290 de 1a Cfmara de Comercio Inter
nacional" y con esta cliusula el banco establecedor se protege,
pues los términos utilizados en el crédito documentario se en-
tiende que tienen el mismo significado que la publicacién No.
290, sin embargo alin quedan algunos otros puntos esenciales
que no son cubiertos por el folleto 290 y que casi siempre son
manejados por la costumbre y la practica.

4.3 MODALIDADES DE LA CARTA DE CREDITO.- Existen diversas mo-
dalidades de cartas de crédito, por 1o que siempre debe
especificarse en el texto de 1a carta el tipo de que se
trate, su forma de pago y su término de vencimiento. En
México el plazo méximo de vigencia de las cartas de cré-
dito es de 180 dfas a partir de su establecimiento, pro -
rrogable por 180 dfas mis como 1fmite maximo segln lo es-
tablecido en 1a Ley General de Instituciones de crédito y Or
ganismos Auxiliares en su art. 10 para los créditos de cual
quier clase.

Los créditos documentarios pueden ser modificados tantas ve
ces como 1o requiera el ordenante en 10 que se refiere a -
prérrogade vigencia, aumento a su valor, documentos reque-
ridos, forma de pago, disminucién a su valor o reduccidn -
de su vigencia y esto dependeri de 1a modalidad a Ta que
pertenezca, |

a) Dependiendo de 1a responsabilidad que adquierenlas par
tes involucradas, 1os créditos documentarios pueden -
ser:
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Revocable: Cuando ni el ordenante ni el Banco emisor ad-
quieren compromiso firme de sostener 1a oferta.

[rrevocable: Constituye un compromiso en firme por par-
te del Banco que establiece para con el beneficiario; asf
como del ordenante para con el Banco emisor.

Crédito confirmado: Cuando el banco ordenante solicita a su
corresponsal que agregue su confirmaci6n al notificarlo al
beneficiario, esto es, que ademis del éompromiso en firme
contraido por el banco que lo establecid.'existe el com-
promiso solidario de pago y confirmacibn de los téwminos
del documento por parte del banco que notifica al benefi-
ciario bajo su propia responsabilidad, y por lo tanto invo-
lucra Ta responsabilidad de dos bancos.

Crédito notificado: Es aquél que es avisado por un banco al
beneficiario sin asumir ninguna obligacién ni responsabili-
dad en cuanto al pago para con el beneficiario pero que sin
embargo se responsabiliza de la autenticidad del documento.

Credito domiciliado: Es una forma de crédito notificado en
el que figuran las letras a cargo del Banco notificador pero
que sin que esto signifique que deber& comprometerse solida-
riamente con el banco emisor.

Credito transferible: Es cuando el beneficiario concede la
facultad de disponer que el crédito abjerto a su favor pueda
ser transferido a uno o mis beneficiarios parcial o total-
mente, pero en ningdn momento puede haber solicitud para

una segunda transferencia.

Crédito revolvente: Se utiliza cuando se realfzan ventas del
mismo producto o de 1a misma 1fnea en forma peri6dica y pro-
longada a un mismo comprador. Este tipo de crédito resulta
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muy riesgoso para la institucién en virtud de que responsa-
bilidades a cargo del ordenante pueden elevarse a cifras con
sideradas.

Crédito acumulable y no acumulable: Como consecuencia de la
revolvencia de un crédito estdn los créditos acumulables y
no acumulables y consiste en que el beneficiario pueda o no
utilizar en un perfodo subsecuente la parte del importe del
crédito no utilizado en un perfodo anterior.

Crédito derivado: Se le conoce también como Back to Back cre-
dito y es aquél crédito que sirve para garantizar ante el banco
del beneficiario 1a apertura de otro crédito documentario del
que &ste seria ordenante.

b) Dependiente de su forma de pago o disponibilidad pueden

A la vista: Son las cartas de crédito que son pagaderas contra
presentacién de documentos requeridos en &sta, aunque el banco
efectuard jnmediatamente el pago de los documentos ya quer .
es necesarjo revisarlos y analizarlos muy cuidadosamente con e
fin de corroborar si los requisitos fueron estrictamente cumpli
dos,

En caso de que dichos requisitos por cualquier razén no hayan '
do cumplidos, entonces se manejard en gestidn de cobro o bien
el banco negociador se encargard de obtener la autorizacidn de
go correspondiente a través del banco emisor quién asimismo,
obtendrd 1a autorizacion y conformidad del ordenante del crédito.

De aceptacibn: Esta modalidad crediticia se utiliza en aquélios
casos en que el vendedor otorga al comprador un plazo para pagar a
determinados dfas vista o determinados dfas fecha segdn el conve-
nio entre comprador y vendedor y se formaliza con la expedici6n
de una Tetra de cambio cuyo girado serd generalmente el banco na
gociador ya que es &ste el que realiza la revisifn de los docu «
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mentos y ademds evita que se envie al banco corresponsal en

el extranjero que podrfa tener el peligro de que se extravie

en trénsito, '

En esta forma de pago el beneficiadd directamente es el compra-
dor/importador ya que efectuard el pago hasta el vencimiento,

sin embargo en México existen algunos estfmulos para los export.
dores que realizan transacciones bajo esta forma existiendo mo -
dalidades de financiamientos bancarios para las exportaciones como
los descuentos y redescuentos de letras giradas al amparo de cré-
ditos documentarios y que dependiendo del producto y su grado de
integracifn nacional existen tasas preferenciales que van de un
6% a un 8% como m&ximo.

Cléusula Roja en los créditos documentarios: E1 uso de esta cldu
sula conocida como "red clause" es utilizada muy comunmente en -
tre comerciantes o fndustriales en cuyas transacciones existe

una gran confianza o la existencia de alguna tradicién de nego '~
cios. Esta cldusula roja cuya existencia debe de mencionarse en
la propia carta de crédito autoriza al’ banco notificador a pagar
el importe total o parcial del crédito, sin exigir la presentacitn
de documentos relativos de embarque y funciona a manera de antici
po para que el vendedor pueda proveerse de 1o necesario para fabri
car 10 que pretende vender.

En el caso de que por la contingencia que representa la carta de
crédito el beneficiario vendedor no utilice el crédito o bien le
dé un uso indebido el comprador/ordenante perderfa su dinero irre
misiblemente pues de cualquier modo estard obligado a reembolsar
a su banco los anticipos hechos por su cuenta.

Es por esto, que no es muy recomendable para los compradores la
inserci6n de esta clfusula en su carta de crédito, a menos que

se trate de un vendedor de su absoluta confianza tomando en cuen-
ta que 1a aceptacién de los bancos estd siempre condicionada al
buen resultado de la operacifn,

Para fundamentar un poco, diremos que la clfusula roja tuvo su co-
mienzo en el comercio chino y se caracterizaba porque tenfa que
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ser escrita con tinta roja.

En Ta actualidad es necesario con que se especifique "clausu-
la roja de Dis. 10,000.00 permitida" y en este caso el banco
avisador o confirmante sabrd que pagos anticipados hasta por -
UsD1s.10,000.00 son permitidos.

Cldusula verde: Es muy similar a 1a cldusula roja s610 que la
clfusula verde autoriza pagos anticipados contra presentacién de -
recibos de bodega que evidencie el almacenamiento de mercancfas.
El banco avisador o confirmante regresard posteriormente &sos re
cibos de bodega para que el exportador pueda embarcar las mercan
cfas y al mismo tiempo el exportador firma un documento en el que
se establece que los documentos estipulados en la carta de cré -
dito serdn presentados en completo acuerdo con los términos y
condiciones indicados en la carta de crédito.

Crédito financiado: Son aqué&llos en que un importador en México
establece un crédito documentario pagadero a 1a vista en el extran
Jero y obtiene a su vez un financiamiento a través del banco emi-
sor a un plazo determinado. E1 financiamiento en este tipo de ope
raciones tiene por objeto facilitar a los importadores mexicanos
la transformaci6n parcial o total y por consiguiente la venta de
sus importaciones, permitiéndoles gozar de 1iquidez en su empresa
mientras 1lega el plazo de vencimiento.

Para estas operaciones los bancos privados estdn autorizados por -
el Banco de México, SA a otorgar refinancimiento a un plazo mixj -
mo de 180 dfas que puede ser con recursos propios del Banco a tra-
vés de 1as 1fneas de crédito que tengan establecidas con bancos ex
tranjeros cuyas tasas de interés resultan ser inferiores a las tasas
domésticas y sujetas a las fluctuaciones del mercado internacional.

IMPORTANCIA Y VENTAJAS DE LA CARTA DE CREDITO.-

Son muy frecuentemente utilizadas para operaciones de compra-venta
internacional tanto en importaciones, exportaciones y dentro del
pafs.
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A través de los créditos documentarios se da el mayor grado de
proteccidn tanto para vendedor/exportador y comprador/importador
sobre todo traténdose de créditos irrevocables, pues quedan eli-
minados los riesgos que de otra forma quedarian descubiertos en
Ta entrega de 1a mercancia a un comprador en otro pafs quedando
éste en posibilidad de tomarla sin pagarla o el exportador reci-
bir su pago sin hacer el envio.

Para su establecimiento, el banco emisor comprueba previamente
que el ordenante es sujeto de crédito o bien deposita el impor-
te del crédito por anticipado, pues 1a institucién bancaria se
responsabilizaraipor cuenta del ordenante ante terceros, por 1o
que el beneficiario de la carta sin efectuar gastos extras en in
vestigaciones y andlisis de crédito de su comprador tendrd la se
guridad que su cliente es sujeto de crédito pues el banco de ambos
ya la ha efectuado.

A través de la Comisi6n Nacional Bancaria y de Seguros se determi
nan las comisiones que han de cobrar los bancos en México y que
estandarizando son:

1.~ Comisifn de apertura

2.- Comisibn de modificaci6n al monto y vigencia
3.- Comisi6n de confirmacidn

4,- Comisi6n de notificacidn

5.- Comisi6n de pago

6.- Otras modificaciones

Dichas comisiones bancarias son por 1o general por cuenta del or
denante, salvo que se exprese 1o contrario en el instrumento.

La importancia de la carta de crédito es relevante, sobre todo -
cuando no estdn definidas las condiciones polfticas o econfmicas
en el pafs del exportador o bien cuando existe contro} de cambios.
Una ventaja més es el respaldo bancarfo para el exportador en su
venta y los importadores en su compra constituyendo una garantfa
mds firme para ambos.

Ofrece mayores y mejores condiciones y menores costos en 1a compra-
venta ya que el vendedor baja sus costos y puede abaratar su pro-
ducto al comprador ya que elimina costos de cobranzas, costo de
fondos via aceptaciones menor que sus costos bancarios.
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E1 comprador baja sus costos al ofrecer pago al contado, y ase
gurarse que la mercaderfa cumplird especificaciones.

Menoves costos financieros y mayor disponibilidad de crédito ya
que el crédito documentario no hace uso de fondos sino hasta su
negociaci6n 1o cual abarata 1a operacitn; y 1a seguridad de que
se trata de una operacién comercial y autoextinguible abarata -
las tasas y aumenta la oferta de crédito, desde luego qUe debe de

calcularse cuidadosamente el costo de las comisiones 1levindolas

a su equivalente anual.
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CAPITULO V  FOREIGN EXCHANGE

Aunque las operaciones o transacciones por medio de intercambio de
divisas no son propiamente transacciones comerciales que impliquen un
contrato de compra/venta de mercancfas, s existe una gran relacién -
entre 1o que implica una exportaci6n o una importaci6n, pues ya sea -
1a captacién de divisas ocasionadas por una exportacién o la salida de
éstas ocasionada por una importaci6n presupone una compra o una venta
de dinero extranjero razén por la cual dedico este capftulo el el cual
no se intenta lograr un conocimiento detallado y especializado de lo
que Foreign Exchange encierra, pero si conocer someramente e incluso
manejar a1gunos de los tecnicismos y algoritmos que nos proporcionen
ventajosas alternativas para la realizaci6n de nuestras actividades en
el Comercio Exterior.

Para lograr una mejor ubicaci6n en el tema, a continuacidn se anotan -
gunas definiciones:

- La expresi6n Foreign Exchange se refiere al intercambio de dine

ro en un Pais; por dinero en otro Pafs (1)
~ Forex (Foreign Exchange) simple y sencillamente es dinero del -
extranjero, unidades monetarias utilizadas por otros Pafses (2)

E1 dinero se mueve internacionalmente a través de:
1.- Bancos comerciales que mantienen cuentas de depsitos con co
rresponsales extranjeros,
2.- Instrumentos y documentos que fluyen entre estos Bancos Comer
ciales,
Sin embargo, se hace la observaci6n de que 1a moneda legal (currency-no-
tas y monedas) no se mueve internacionalmente en cantidades significati
vas.
E1 mercado de Foreign Exchange es aquél en el que dinero de diferentes
paises es intercambiado, esto es dinero por dinero. Generalmente las

1) Thomas York. Foreign Exchange N.Y. (Ronal Press 1920)

2) P¥?l1cac16n Foreign Exchange Remittances Continental Bank, Chicago,
Is,
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Instituciones que realizan actividades econémicas internacionales en

un pats no tienen transacciones econfmicas internacionales con el -
mismo cliente 0 nisiquiera se conocen uno con otro; en el caso de -

un importador y exportador por ejemplo en un mismo pafs, no serfa eco
ndmico buscarse uno a otro en un esfuerzo por encontrar una transaccidn
que compensara sus propios intereses esto es; encontrar una transac -
ci6n en el dinero de un especffico pafs, de una especifica cantidad
y que incluya fechas especfficas; por 1o que es mucho mds econémico
para las empresas involucradas en actividades econdmicas internaciona-
les utilizar a un intermediario que maneje el Foreign Exchange como
parte de la transacci6n y por lo general el intermediario serd un comer
ciante de Forex y mds probablemente un Banco.

Generalmente bos mercados de Forex se encuentran en las capitales de los
paises; en ciudades importantes donde exista un Banco Central.
Mundialmente existen 2 mercados importantes de Forex como son Londres
y New York, y son el foco de donde parten el intercambio de divisas.
Dicho mercado se clasifica en:

a) Mercado bursdtil de Forex: es un lugar especifico de reunién
para los cambistas en Forex,por ejemplo como sucede en Paris
donde las tarifas de cambio se determinan en un lugar espe -
cffico debido a que un representante del gobierno estd presen
te para supervisar el comercio del cambio o ayudar a estable-
cer las tarifas de cambio en un momento determinado. '

b) Mercado de cambios a través del teléfono: no implica un Ju-
gar especffico de reunién; implica un mercado donde el comer
cio de cambios es realizado por teléfono y confirmado por te
Tex, la existencia deé) mercado es mediante un acuerdo ver-
bal basado en 1a reputaci6n de los participantes y en el sim
ple hecho que una vez que el cambista niegue, o no respete
un compromiso verbal, &se cambista se considera fuera de cual
quier negocio por lo que en muy pocos casos se ha dado que un
cambista no respete el compromiso pactado.
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5.1 PARIDAD

Antes de que los gobiernos emitieran dinero, no existia la pari
dad del dinero, pues las piezas de metal circulaban y tenfan un valor
de acuerdo al contenido individual del metal. Con el incremento del
uso del dinero en 1a innovaci6n de notas cambiarias y 1a demanda de
cuentas de depSsito un valor en ndmeros fue requerido por el cual el
valor pudiera ser transiadado en una unidad de dinero de otro pafs
y este valor fue determinado en base al peso y pureza del metal;oro
usualmente, o en términos de unidades de el dinero de un pafs especi
co, asi el dinero que era dnico para cada pafs se integré en un sis-
tema de pagos internacional y por lo tanto un sistema de intercambio
de dinero a través de cada gobierno estableciendo su paridad.

Por ejemplo, un gobierno establecfaque 1a paridad de una unidad de
dinero de un pais contenfa 23.22 gramos de oro, el gobierno podfa es-
tablecer que su dinero contenfa 5.805 gramos de oro por lo tanto el
intercambio de dinero de un pafs a otro serfa de 4 a 1 (5,804 x 4
igual a 23.22).

La decisién de un gobierno de establecer su paridad ya sea de acuerdo
al peso ylpureza del metal o paridad en términos del dinero del pafs
extranjero es una decisién cientffica y es una cuestion de convenien
cia polftica mds que basado en economfa (3) sin embargo establecer una
paridad'no es muy esencial, y en este caso el dinero se recuperars y
caerd, es decir, estard flotando en el mercado de cambigs con su valor
en términos de unidades monetarias del pafs extranjero determinado de-
bido a:
1.- La cantidad de dinero de un pafs que es ofrecido para ven
ta en el mercado de cambios para paises en el extranjerq.
2.~ La cantidad de dinero de Paises extranjeros que es ofre-
cido en el mercado de cambios bara este pafs.

3) International Banking and Finance B Robert D, Fraser Volumen 1
Capftulo 11




33

Pero también existe otra forma de establecer la paridad desde el pun
to de vista econbmico y esta es la Teorfa de 1a Paridad en base al po
der de compra; estd basado en 1a compra de canasta de bienes o viveres
de tal manera que si una canasta de vfveres en un pafs me cuesta 20
unidades monetarias y en otro pafs &sa misma canasta de bienes cues-
ta 10 unidades monetarias entonces notamos que 1a paridad serd de 2 a
1; en caso de inflaci6n, si el precio de 1a canasta de bienes se incre
menta su valor en 30 unidades monetarias entohces la'paridad cambiarfa:
de 3 alyasfesta Teorfa ird siendo tan compleja como los fenSmenos
actuales se presenten y aplicables a cualquier mercancfa.

5.2 TASAS’DE INTERCAMBIO EXTRANJERO. -

Actualmente existen muchas tasas y equivalencias de un pais a otro, exis
te compra-venta de dinero legal como monedas y notas bancarias (pagarés,
giros){ tasas para compra-venta de instrumentos y documentos (cartas de
crédito, Bank acceptances); tasas para compra-venta de spots(4) compra-
venta de tarifas a futuro (swaps) con diferentes vencimientos; y compra-
venta a futuro con vencimientos no especificados.

Estas tasas de intercambio extranjero estdn determinadas por fuerzas y
presiones del mercado y esta fuerza predominante determina la balanza

de pagos de nuestro pafs que asf mismo estd influenciada por ciertos
factores supuestamente temporales como pueden ser problemas laborales,
de transportaci6n y algunos otros problemas estructurales como tecnolo
gfa, cambio en los niveles de exportaciones que debido a la inflacién
del costo de los productos se cotizan a precios fuera del mercado, ba-
jo incremento del ingreso per capita que trae como consecuencia 1a ne
cesidad de importaciones.

En 1as pdginas anteriores hemos ya conogjdo algunas leyes o Teorias
que se mueven en la economia internacional, toca ahora cornocer cier-
tas operaciones que a través de Forex se realizan provechosas para
realizar nuestro comercio Internacional.

4)  Son operaciones al contado con tipos de cambio presentes es decir
cotizables hoy.
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a) OPERACIONES A PLAZO SWAP.-

Es un contrato de intercambio extranjero (Forex) a futuro; es este
tipo de transacciones internacionales que implica un tiempo de holgura
en el pago, siempre existe el riesgo de crédito y ademds es un riesgo
que es inherente a las fluctuaciones del tipo de cambio y el uso de
contrato de FOREX a futuro es para minimizar o eliminar los riesgos de
intercambio extranjero en cualquier transacci6n. Una operacién Swap
(a futuro) de intercambio extranjero (Forex) es para entregar el dine-
ro a una fecha especifica futura generalmente a 6 meses 'y hasta 1 afio
Yy a veces puede haber contratos mds largos de acuerdo a las necesida-
des del cliente (empresa) y en algunos otros casos nisiquiera tienen
vencimiento definido.

Los bancos establecen los tipos de cambio para transacciones a futuro
en base a:
1.- Tipos de venta de compra o venta actual. .
2.~ Un premio o descuento (explicados en inciso C) de tipos de ven
ta y compra presentes.
3.~ Fijaci6n de un porcentaje de desviacion del tipo de compra y
venta presentes.

Al momento de vencer una operacién a futuro es necesario que el cliente
haga una evaluacidn del nuevo tipo de cambio que tendrs la operacitn y
de esta manera ver si habrf un premio/ganancia o un descuento/pérdida.
E1 mercado de transacciones de cambio a futuro no tiene 1a misma activi
dad que el mercado de transacciones presente (Spot) ya que los prime-
ros son mis sensibles a las fuerzas del mercado pues los premios o des
cuentos pueden elevarse desde un ligero porcentaje mfnimo hasta 100 o
200%

Existe una posibilidad de que algunos bancos no pacten operaciones a fu
turo en determinada divisa debido a qUe el dinero de determinado pafs
puede tener demanda en el extranjero por una creencia de revaluacibn,

o falta de demanda extranjera debido a 1a creencia de una devaluacifn

y en consecuencia representarfa una pé?dida obvia,




35

Los gobiernos pueden imponer restricciones en contratos a futuro con
el fin de evitar especulaciones o la transferencia de capital a pro-
pietarios en el extranjero a través de las tasas de interés arbitrarias.

Como ejemplo préctico de 1a aplicaci6n de este tipo de Operaciones Swap
es en caso de una exportacion de mercancias; el exportador espera reci
bir pago en la divisa del importador en 6 meses, el exportador puede
cubrir 1a transaccién a través de una operaci6n a futuro en un banco - -
para vender la divisa dentro de 6 meses por dflares a una tasa especf-
fica de cambio; y a este tipo de cobertura se le conoce con el nombre
de auto-liquidaci6n donde el importador vende las mercancfas al tiempo
que paga la letra del exportador.

Otro ejemplo serfa un exportador en Estados Unidos hace una venta de
mercancfas a Inglaterra por 1o que recibirs p&go en libras esterlinas
en un plazo convenido, en &se momento el exportador hace un contrato

a futuro para vender libras esterlinas y recibir d6lares en la misma
fecha en que el importador paga al exportador las libras.

E1 realizar un contrato a futuro depende del costo de la transaccién,
ya que el costo de las transacciones a futuro dependen de las tasas
que rigen en el mercado de cambio internacional; sin embargo, los con
tratos a futuro implican un cierto grado de sofisticacién, y es tan
incierto el mercado de cambios Spot (presente) que bien vale la pena
hacer una valuacién del costo que representarfa hacer uso del mercado
de cambios a futuro.

Como calcular Tos costos de contratos Swap:

Se tiene la costumbre de calcular 1os gastos swap tomando por base ya
ho el tipo de cambio al contado, sino el tipo de cambio a plazo y esto
es porque en realidad lo que se asegura no es el importe invertido al
contado, sino el importe quewno habr§ de recibir al vencimiento, Si
la moneda asegurada contra 10s riesgos del cambio implica un descuen-
to a plazo; el porcentaje de gastos swap calculado con este método
resulta algo mayor.

Por el contrario, estos gastos resultan algo menores si la moneda en
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cuestidn implica prima a plazo.

A continuaci6n se anota un ejempld en el que numéricamente se obser-
van las ventajas o desventajas de las operaciones Swap.-

OPCION A.- Tengo Francos Suizos que invertidos a tres meses recibi-
dos en dep6sito ganan el 1.50%

OPCION B.- Me compran los Francos Suizos y obtengo d6lares a plazo
con un descuento de 268 puntos.

Dls./FrSw 2.6007 2.6017
Descuento a 3 meses 268 263

2.5739 2.5754

Con un cambio al contado de 2.6007 resulta tras deducci6n del descuento
de 268 puntos un cambio a plazo de 2.5739 '

de donde 0.0268 x 4 x100

7,5739 4.16%

mis 1.50%

Costo Swap 5.66%
Interés obtenido por depSsito en

d6lares a 3 meses 6.00%

Diferencia neta de interés a favor .34%

Si no nos hubiésemos cubierto contra el riesgo del cambio que nos ha
costado un 4.16% anual la diferencia del interés a nuestro favor habrfa
sido de un 4.5% anual; pero si al vencimiento del dep6sito en d§lares

el tipo de compra del d6lar por Fr. Sw. hubiese bajado a 2.5680 por ejem
plo, habrfamos sufrido una pérdida de un 5.09% anual y por consiguien
te no s6lo habrfamos perdido el beneffcio que esperdbamos obtener sino
que ademds habrfamos sufrido una pérdida de un .59% anual ya que:
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2.6007 2.6007

- 2.5680 0327
Descuen

to real .0327 2.5680

-0327 x 245630100 igual a 5.09%

Un ejemplo mds:

Situacién que puede presentarse para un cliente Holandés:
OPCION A.- Interés a pagar por FIH. recibidos en depésito 3¢
OPCION B.- Suponiendo que tenemos los siguientes tipos:

D1s/FIH 2.6660 2.6680
6 meses 145 130

Si compro ddlares para depositarlos a plazo de 6 meses tendré un
descuento de .0145 puntos y por 1o tanto tendremos el siguiente costo:

0.0145 x 2 x 100 1igual a 1.09%

2.6515
3.00% tasa vigente en Holanda
total de gastos 4.09%
Interés obtenido por depf-
sito en d6lares 8.00%

3.91% diferencia neta de interés a
nuestro favor.

Si no nos hubiésemos cubierto contra el riesgo cambiario hubi&semos
obtenido una utilidad neta a nuestro favor de 5%; pero si la divisa
bajara a 2.6559 a los seis meses tendrfamos lo siguiente:

al contado 2,6660 2.6660
a 6 meses 2,6559 0101
.0101 2.6559

.0101 x 2 x 100 {gual a .76%
2 6559




.76%

3.00% tasa vigente en Holanda
3.76% '

menos 8.00% tasa vigente para dep6sito en d6lares
4.24% utilidad neta a nuestro favor

Con este ejemplo queremos subrayar la conveniencia de poner a considera
cibn cuantitativa el costo del swap, pues si nuestra prediccifn se cum-
ple bajando el tipo cuando mucho a 2.6559 y no nos cubrimos contra el
riesgo del cambio habremos de obtener una utilidad mayor ya que el des
cuento real que tendrd la divisa serd menor al estimado.

b)  OPERACIONES A PLAZO OUTRIGHT.- -

Estas operaciones son sencillas operaciones que no forman parte de una
operaci6n swap; pueden constituir una cobertura para una posicion -
en moneda extranjera. Ahora bien, que conviene sefialar que las opera-
ciones outright pueden no tener una base comercial o financiera Yy
tener en tal caso una finalidad exclusivamente especulativa, pues este
tipo de operaciones se presentan muy bien a Ta actividad especulativa
pues por 1o menos en principio no se requiere para tales transacciones
disponer de medios. 1fquidos; no obstante los Bancos exigen en 1a mayo-
ria de los casos un determinado margen de cobertura. Si el especula -
dor compra a plazo moneda X por moneda Y no tiene la intenci6n de tomar
moneda X (es decir no la va a utilizar) al vencimiento pagdndola real-
mente con moneda Y, sino que se propone compensar la operacifn a plazo,
al 1legar su vencimiento, con una operacién al contado, ello con la es-
peranza de que 1a moneda X se haya encarecido mientras transcurre el
plazo.

Veamos el siguiente ejemplo:

En épocas pasadas en que el DM se cotizaba a 120 FrSw por 1 DM el marco
alemén empez6 a debilitarse frente al Franco Suizo hasta 1legar a coti-
zarse FrSw 95,00 E1 especulador estima que este cambio es muy bajo y
que en un lapso de 1 afo subir& por lo menos a Fr Sw 100.00

Por To tanto decide comprar DM y vende FrSw a 12 meses con los siguien
tes tipos:




Dis/DM contado
a plazo de 12 meses

D1s/FrSw contado
a plazo de 12 meses

2.5770
525
2.5245

2.4640
.1090
2,3550

E1 banco le vende los DM al siguiente tipo:

2.3590 x 100
2.5245

si fuera una operaci6n al contado se cotizarfa:

igual a 93.44

2.4650 x 100  igual a 95.65
T 2.5710

2.577

2.5785

505

2.5280

2.4650
.1060
2.3590
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Al vencimiento de esta operacidn a plazo efectua 1a operacifn contra-
ria, vende los DM y compra FrSw; y si sus previsiones resultan acer-
tadas y puede vender sus divisas a un tipo de cambio de por ejemplo
101.44 obtendrd un beneficio de Fr Sw 8 por 100 DM

2.5280 x 100

53550 igual a 107,35

No obstante, las experiencias de estos i)timos afios han demostrado
que bajo el regimen del flotamiento de las divisas, 1a evolucién de
los tipos contradice con frecuencia las previsiones. Las operaciones
outright pueden originar tanto pérdidas considerables como aprecia-
bles ganancias, y esto interesa a los especuladores ya sea particu -
lares, empresas o Bancos, pero también reviste una importancia para

el Banco que actua de contraparte.

c) PRIMA Y DESCUENTO.-

Los cambistas de los Bancos trabajan dnicamente con las diferencias en
tre Tos precios al contado y los precios a plazo, expresadas en decima
les de 1a moneda en que se cotiza, es decir con reports/prima o deports/

descuentos; o bien, también utilizando la expresi6n "tipos Swap"




Veamos la siguiente tabla:

Lbs Est/dls D1s/DM Dls/SwFr
al contado 2.0290 - 0300 2.5965 -5975 2.6007 - 6017
1 mes 90 - 70 35 - 30 89 - 84
2 meses 190 - 170 73 - 63 176 - 170
3 meses 265 - 245 112 - 107 268 - 263
6 meses 465 - 445 260 - 250 470 - 460
12 meses 880 - 830 515 - 495 873 - 858

D1s./Flo H. DVs/FF Dis/L.It.
al contado 2.6660 - 6680  4.4780 - 4820 744.00 - 746.00
1 mes 12 - 2 110 - 160 2.25 - 3.70
2 meses 32 - 22 230 - 280 5.25 - 6.75
3 meses 42 - 32 330 - 380 8.75 9.50
6 meéses 145 - 130 525 - 600 14.00 17.00

Se obtiene el tipo de cambio a plazo sumando el report/prima con el
cambio al contado, o restando el deport/descuento. Aunque los tipos

de swap no van precedidos del signo + o del signo - el cambista ve
enseguida por ejemplo en la tabla anterior el d6lar es cotizado con
deport con respecto al marco, al franco suizo y al florfn Holandés,
pero se cotiza con un report con respecto al franco frances y alalira
y esto se puede saber sencillamente; ya se trate de una operacin al -
contado o a plazo, el precio de compra debe ser siempre inferior al -
precio de venta, ademds necesitamos para los tipos a plazo un margen -
algo ms ampiio que para los tipos al‘contado.

De esta manera, tendremos descuento/deport cuando 1a cifra del lado de
la compra es mayor que la del lado de la venta, y seré report cuando
se presente el caso contrario.

Ejemplo:
D1s/F1H al contado 2.6660 2.6680
deport a 3 meses 42 32

cambio. swap 2.6618 2.6648




41

E1 margen es de 20 puntos decimales en el tipo al contado pero de 30
puntos decimales en el tipo a plazo.

Por otro lado, la diferencia de 8.75 9,50 para el dflar con respecto
a la lira italiana a 3 meses indica un report,

Dis/Lit cambio al contado 744.00 746
report a 3 meses 8.75 9.50
tipo de cambio swap 752.75 755.50

E1 margen es de 2.00 para el tipo al contado y asciende a 2.75 para
el tipo a plazo.

d)  RIESGOS INHERENTES A LAS OPERACIONES A PLAZO.-
E} inconveniente reside en que, si el cliente no estd en con
diciones de cumplir su obligacién, es el banco el que ha de
pechar con la pérdida. Supongamos que un cliente ha compra-
do en un momento determinado 1ibras a sefs meses y al tipo de
USd1s.2.38 con la esperanza de poder vender al vencimiento es
tas libras a un precio mds alto; contrariamente a sus esperan
zas, la libra baj6 - pongamos por caso - a D1s.2.10 Ahora bien
si el cliente no puede tomar el importe de libras compradas,
y pagarlas en dSlares al precio convenido, el banco ha de que-
darse con las 1ibras y venderlas ahora a USdls. 2.10 De este
modo, el banco podrfa sufrir pérdidas en la actividad que de -
sarrolla en el comercio de divisas, ello no ya porque &1 mismo
estuviera especulando, sino a causa de la insolvencia del clien
te (riesgo de delcrédere).

Esta es 1a raz6n por la cual un banco prudente examinars con
detenimiento 1a solvencia de las personas con las cuales pue-
de ser 11amado a efectuar operaciones de cambio a plazo, y exi
giré una cobertura suficiente en todos aquellos casos en que
lo estime necesarfo. Cuando se exige un margen de seguridad
al operar con monedas flotantes, ello se hace tanto si dicha
moneda se compra como si se vende, puesto que el riesgo exis
te en ambos sentidos para todas las monedas.
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Como quiera que resulta imposible saber si una operacion "outright"
tiene un caracter especutativo o de garantfa, la antiglla norma banca
ria reza: "Conoce a tu cliente" se aplica también a las transaccio -
nes con divisas. Cuando un banco conoce bien a sus clientes, estd
en mejores condiciones de apreciar el verdadero caricter de las ope
raciones "outright" que éstos le piden ejecutar,
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VI.- ESTIMULOS FINANCIEROS PARA LA REALIZACION DE IMPORTACIONES Y
EXPORTACIONES. -

En este capftulo se expondrd otro aspecto que deben conocer
los exportadores y comerciantes mexicanos, el cual comprende los
diversos financiamientos que se pueden obtener a través de la -
banca privada.
Existen varias modalidades, las cuales son un incentivo mis, que el
gobierno de México ha hecho posible por conducto del Banco dg México,
S.A. con el objeto de fomentar las exportaciones de los productos me
xicanos; los financiamientos abarcan, como se verd en detalle mis -
adelante, desde el proceso de produccién de un artfculo, hasta la =~
venta del mismo, y se obtienen a tasas de interés éonsiderablemente
mds bajas que las normales en el mercado nacional, asf como a plazos
internacionalmente aplicables a productos similares de otros pafses.

Actualmente las cuatro fuentes de recursos més importantes con los-
que la Banca Privada mexicana cuenta para financiar operaciones de
exportaciones son:

a) E1 Fondo para el Fomento de las Exportaciones de Productos Manu
facturados (FOMEX).

b) €1 3.5% del pasivo computable en moneda extranjera que el Banco
de México S.A. permite utilizar a los bancos e instituciones
financieras.

c) E) 1.6% de su pasivo exigible, que el Banco de México, S.A. abre
a los Bancos de dep6sito.

d) Lfneas de crédito a favor de Bancos de Dep6sito fijadas con co
rresponsales en el extranjero.

El orden en que se citan los recursos es segln su importancia de par
ticipacidn en el incremento de la economfa industrial del pafs segin
se verd al explicar cada uno de ellos,

A continuacién se presentan los financiamientos para los que dichos
fondos son destinados, desde el punto de vista de la operaci6n a que
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se refiere cada caso, es decir, puede haber operaciones a finan-

ciar para la pre-exportaci6n y operaciones de financiamiento a la
exportacién o venta. '

1."

OPERACIONES DE FINANCIAMIENTO A LA PRE-EXPORTACION:

Esta primera forma de financiamiento es la que se da a las -
operaciones que abarcan todo el proceso de produccién de las
mercancfas mahufacturadas con destino a ser vendidas en el ex
tranjero. '

Las empresas industriales tienen que invertir parte de sus re-
cursos para l1a compra de materia prima y su transformacién en
producto terminado, incurriendo en todas las erogaciones que
causa el costo de 1a producci6n,

Mediante los financiamientos é‘la'produccidn. las empresas ob-
tienen recursos econSmicos para cubrir el costo de los artfcu-
los que serdn destinados al extranjero a tasas mds bajas que
los recursos obtenidos para el proceso de manufacturas destina.
das al mercado nacional. Al optar con el aprovechamiento de -
esta forma de financiamiento, las empresas no tendrsn que dis-
traer recursos propios para la parte de su produccién destina-
da a la exportacién, y estard en posibilidad de destinarlos a
otros fines.

E1 plazo se concede desde 1a compra de materia prima y/o bienes
semielaborados necesarios para la fabricaci6n, hasta su expor -
tacién.

OPERACIONES DE FINANCIAMIENTO A LA EXPORTACION O VENTA:

Las operaciones de financiento a 1a exportacifn o venta son -
aquéllas en que los exportadores obtienen su pago por adelan -
tado, vendiendo mercancfas a plazo, con el objeto de adquirir
clientela en el mercado internacional, En estos casos, los pro
ductores mexicanos pueden descontar sus documentos también a ta
sas inferiores a las que existen para transacciones dentro del
pafs; de esta manera la exportaci6n a plazo puede convertirse

en un incentivo para dichos productores, pudiendo inclusive ;
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ofrecer a sus compradores en el extranjero, financiarles
transacciones transfiriendo los intereses que se causen.

Los fondos se utilizan segin el tipo de productos que se ex
porten, y éste determinard la tasa y el plazo miximo posible
de financiamiento. Cabe destacar que las materias primas sf
son sujetas de financiamiento a tasas preferenciales, con la
finalidad de colocarlas en el extranjero; desde luego se en-
contrard més beneficiada una materia prima que no se -
hubiera exportado cominmente que una que se vende tradicional
mente al extranjero. Asimismo, si el pafs de destino consti-
tuye 1a apertura para un nuevo mercado la tasa de descuento
serd mfs baja que la aplicable al financiamiento de la expor
tacién de una materia prima a un pafs donde tradicionalmente
se ha exportado.

REQUERIMIENTOS PARALOS FINANCIAMIENTOS:

Dentro de la rama de tasas preférehciales que, para financiar
operaciones de exportacibn, se pueden obtener de los diverses
recursos citades en el punto anterfor, se tiene que, en pri-
mer lugar, se dard el mdximo de facilidades a aquéllas compa-
fifas que efectuen operaciones de exportaci6n de productos ma-
nufacturados con mayor grado de integracién nacional que ex -
tranjero; en segundo lugar serd para el mismo tipo de empresas
pero cuyo producto de exportacién no alcance un mayor grado de
integraci6n nacional; en tercer término en preferencia corres-
ponde a las operaciones de ventas de materia prima que abra -
nuevos mercados en el extranjero; el cuarto y dltimo lugar lo
ocupan las operaciones de ventas de materias primas a mercados
tradicionales; asf como la produccién, por empresas de mayorfa
extranjera de mercancfa con mayor grade de integracifn extranje
ra,
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FONDO PARA EL FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES DE PRODUCTOS
MANUFACTURADOS (FOMEX).

E1 principal medio de financiamiento a las exportaciones es

el Fondo para el Fomento de las Exportaciones de Productos
Manufacturados (FOMEX). Este fondo se cre6 el dia 30 de Di
ciembre de 1961 para tener efecto a partir de 1962 y eSpecifi
caba que 1a misma Federacidn percibirfa un impuesto adicional
de un 10% sobre el valor de las mercancfas de importaciones
sefialadas como artfculos de Jujo de 1os contenidos en Tas -
fracciones genéricas de la Tarifafde Impuesto General de Impor
tacion, destinando estos impuestos a fomentar las exportaciones
de articulos manufacturados de'origen mexicano. Durante 1975
hubo un cambio en 1a Ley de Ingresos y la tasa a gravar cambia
a 1% sobre todas las importaciones y para 1976 se suscita un
nuevo cambio gravando ahora a Ya tasa del 2% sobre todas las -
importaciones (1) y este impuesto es actuaimente el que se apli
ca a todas las importaciones. Estos impuestos recolectados sir
vieron y aln sostiene la creacifn del FOMEX. La creacifn se
efectud firmdndose un contrato de fideicomiso entre 1a Secre -
taria de Hacienda y Crédito Piblico y el Banco de México, S.A.
en el que el mismo Banco queda como administrador del citado
Fondo, segin se ve en el siguiente diagrama:

1) Nuevos estfmulos financieros y de garantfas a la Exportacitn

Fomex 1981,




ral
FIDEICOMITENTE

3

Contrato de fideicomiso 14-Mayo-62

Banco de Méxic
FIDUCIARIO

Reglas apoyos
Gouex )——-' —-@gﬁm
Operacién

Ases%ria

Empresa
FIDEICOMISARIO
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Son muy diversos los renglones productivos que apoya FOMEX tales
como:

1.- Produccin de artfculos manfuacturados destinados a 1a expor
tacién, proporcionando a las empresas el capital de trabajo
necesario para el proceso productivo de que se trate,

2.~ Produccibn de artfculos destinados a 1a exportacién por empre
sas maquiladoras.

3.- Existencias en el pais o en el extranjero de productos manufac
turados que se destinan a 1a venta al extrahjero.

4,- Gastos de instalaci6ny de operacifn para el establecimiento de
bodegas en México o en el extranjero para el almacenamiento
de productos manufacturados de exportacidn.

5.- Prestaci6n de servicios o suministro de tecnologfa que se des~
tinen a 1a venta al exterior.

6.- Prestaci6n de servicios de reparaci6n, adaptacién o conversifn
de barcos de bandera extranjera, asf como de barcos de bandera-
mexicana, cuando estos transporten breponderantemente mercancfias
mexicanas al exterior.

7.~ Adquisicién de equipo de transporte automotrfz fabricado en Mé-
xico por parte de empresas que demuestren que dicha adquisicidn
es necesaria para realizar exportaciones.

8.- Estudios destinados a mejorar servicios o productos que ya se
estén exportando, o para elaborar nuevos praductos con mercado
potencial de exportacibn.

9.- Capacitaci6n en México o en el extranjero, de personal técnico
y de operarios mexicanos encargados de la produccién, del dise
fio industrial o del control de calidadde equipos, productos
y servicios destinados a 1a exportaci6n., Asimismo la capacita
cifn en México de técnicos extranjeros encargados de manejar
equipos y productos fabricados en México.

10.- Estudio y formulacién de proyectos‘de exportacifn, que presenten
las empresas a licitaciones internacionales.

11,~ Honorarios de técnicas mexicanos o extranjeros, que empleen los
exportadores y las empresas de comercio exterior, para supervi-
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sar la produccibn, el control de calidad, el empaque y em
balaje de bienes y servicios de exportaci6n, asi como el cos
to del equipo de trabajo que requieran dichos técnicos.

Sin embargo, debido a su demanda por las empresas, s6lo son sujetos
de estudio los servicios que a continuaci6n se citan explicando en
qué consisten cada uno de ellos y su mecdnica para obtenerlos:

- Financiamientos destinados a 1a elaboracién de productos

nacionales con fines de exportacidn;'

Financiamiento a las existencias de productos terminados con

fines de exportacién.

Financiamiento de ventas a plazo al extranjero y zonas fronte

rizas. | .‘

Garantfa a Jos exportadores contra los riesgos polfticos

- Apoyo a operaciones destinadas a 1a sustituci6n de importacio
nes de equipo e instalaciones.

FINANCIAMIENTOS DESTINADOS A LA ELABORACION DE PRODUCTOS NACIO-
NALES CON FINES DE EXPORTACION.-

E1 Fomex otorga este financiamiento a empresas nacionales que
produzcan un artfculo manufacturado cuya integraci6n nacional
vaya del 50% al 100%. Este financiamiento tiene por objeto
ayudar a las empresas a obtener un capital de trabajo sufi -
ciente para producir su mercancfa destinada a la venta al ex
tranjero.

Los productores de manufacturas mexicanas que deseen obtener
el beneficio de este financiamiento podrén acudir a la banca
privada a solicitarlo, ésta Jes efectuard el estudio de crédito
correspondiente el cual, una vez'aprobado servird de garantfa
al Fomex para confiar que la empresa solicitante es sujeta de
crédito, Este crédito es tratadg como si fuera un crédito
directo (quirografario), ain cuando los fondos que se utilizan
son ajenos a la banca privada, negociacién que hace atracti-
va la operacifn a la misma banca privada, pues de esta forma
puede servir a sus clientes sin distraer sus recursos.
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E1 productor tendrd que presentar los siguientes documentos:

- Copia del pedido de su cliente extranjero, el cual es el
resultado de anteriores negociaciones en las cuales 1le-
garon a ponerse de acuerdo en cuanto a plazo de entrega,
precios de venta, condiciones de embarque, medio de pago,
etc.

- Copia de una carta en la que el productor mexicano acebta sur
tir el pedido y se compromete a cumplir 1o estipulado en el
mismo.

- Copia de 1a carta de un crédito documentario, en el caso que
el productor mexicano haya'acordado efectuar-1a venta de su
mercancfa amparada con un crédito documentario irrevocable,
bastard la copia del mismo en lugar de las cartas antes men
cionadas. Una vez explicadas las garantfas que ofrecen los .
créditos documentarios, se puede comprender por qué éstas
suplen el pedido del comprador extranjero y la carta de acep
taci6n para surtir el pedido.

- Descripcién del proceso de producci6n: La empresa producto-
ra que solicita el crédito de pre-exportacidn tiene que en-
tregar una descripcion del tiempo que le Teva elaborar el
producto en forma general, con la finalidad de poder deter-
minar el plazo de financiamiento, ya que el préstamo se otor
gar§ exactamente para producir esa mercancfa.

- Determinaci6n del grado de integracidn nacional del producto:
E1 Fomex, para comprobar que 1a mercancfa es de mayor grado
de integraci6n nacional que extranjero exige 1lenar un for-
milario en el cual el exportador declara los componentes di
rectos, tanto nacionzles, como fmportados en los componentes
del producto, ({anexo B).
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Con esta documentacifn el productor mexicano podré obtener un prés
tamo méximo de 180 dfas variable dependiendo del tiempo que le 1le
vard producir 1a mercancfa, este préstamo se otorga a la tasa del
8% anual en moneda nacional, para lo cual el productor firma un pa
garé directamente a favor del Banco.

Una vez otorgado el crédito, el productor se dedicard a la transfor
macién de 1a materia prima del producto a elaborarse. Al vencimien
to del pagaré, el Banco debe cubrir el importe del mismo al Fomex
mismo importe que el productor nacional debe cubrir al Banco, sin
embargo, 1a obligaci6n del productor no termina ahf, sino que debe
comprobar en el término de 30 dfas méximo, l1a exportacién efectuada,
presentando copia de factura, copta de conocimiento de embarque, y
copia del pedimento de exportacién. Esta disposicién salid a rafz
de que varjos exportadores solicitaban este préstamos a la produc-
cién y utilizaban los fondos para otros fines, especulando con el
dinero conseguido a tasas bajas. La falta de comprobaci6n puede
acarrear a los productores sanciones de parte del fondo como pue -
den ser, cobro de intereses moratorios o suspensifn de créditos
posteriores.

En cuanto al monto del financiamiento, ya que el mismo debe desti-
narse para 1a fabricacidn del producto a exportar, se otorga hasta
el 70% del valor de la mercancfa L.A.B. planta o hasta el 100% del
costo directo de manufactura, debiéndose en este segundo caso, pre
sentar ademfs de los documentos solicitados el costo directo de
produccin dictaminado por un contador piblico ajeno a 1a empresa,
en el cual quedard certificado que el monto del crédito solicitado
no incluye un porcentaje de utilidad.

Por G1timo, existe Ya posibilidad de que el Fomex dé financiamiento
de pre-exportacibn para empresas que negularmente estén vendiendo
mercancfa al extranjero, dicho financiamiento se hace por medio de
"paquetes de exportacién”.

E). productor nacional que desea beneficiarse de este financiamiento
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debers presentar copia de la factura del dltimo semestre de sus
exportaciones, y sumindolas se obtendrd el monto cuyo 70% L.A.B.
fsbrica o 100% de costo se otorgard como préstamos para el semes-
tre siguiente,

Entre otras ventajas que tiene este financiamiento cabe destacar que
no hay que presentar toda 1a documentacién requerida para los casos
de financiamiento de pedido por pedido, asi mismo no se exige la com
probacién de 1a exportacién efectuada. Por Gltimo, las facturas que
se presentan con el fin de obtener fondos para producciones poste -
riores también son susceptibles de redescuento en el caso de que las
ventas se hayan efectuado a plazo.

A consecuencia de a devaluaci6n que.estd sufriendo nuestra moneda

el Fomex, en su afin de hacer sentir su apoyo a los exportadores, estd
abierto a brindar apoyo financiero a la pre-exportacion de servicios
los cuales han recibido un creciente interés por parte del citado fon
do. Lo referente a monto, plazo y tasa de interés en esta modalidad
de financiamiento lo fija el Fomex de acuerdo a cada caso especifico
que se le presente.

2.- FINANCIAMIENTO DE EXISTENCIAS DE PRODUCTOS TERMINADOS CON FINES
DE EXPORTACION. - '
Existen productores que por razones especiales, tienen mercancias
ya terminada destinada a 1a exportaci6n y que no ha podido ser
enviada al extranjero; en este caso dicho productor puede guar
dar 1a mercancfa en bodegas fiscales o en sus propias bodegas
habilitadas. E1 Fomex para ayudar a los productores mexicanos
ofrece el financiamiento a las existencias redescontando a la
tasa del 8% anual en moneda nacional con la finalidad de que los
fabricantes nacionales no tengan inactivo el costo de dicha mer
cancfa. E1 monto méximo del financiamiento ser§ igual que en
la produccibn o sea el 70% del valor declarado en los cer
tificados o el 100% del costo directo de fabricacién,

Para este financiamiento hay que entregar 1a misma documentacibn
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que para el financiamiento a la produccidn excluyendo la
descripci6n del proceso productivo y agregando el certifi-
cado de depdsito de la mercancfa almacenada, lo cual podrd
estar en el pafs o fuera de éste,

Este financiamiento se ampara, igual que el anterior, por un
pagaré a plazo mfximo de 180 dfas. Una vez efectuada 1a ex-
portacién y cubierto el monto del pagaré, el banco privado
que negoci6 este financiamiento devolvers al productor Tos
certificados de dep6sito para que pueda disponer de su mercan
cfa y exportarla. Al t&mino de 30 dfas, se deberd presentar
1a comprobacidn de 1a eiportaciﬁn'incurriendo en las sancio -
nes mencionadas anteriormente si no se presenta.

FINANCIAMIENTO DE VENTAS A PLAZO AL EXTRANJERO Y ZONAS FRONTE-
RIZAS.

Ventas de Productos al extranjero.-

E1 financiamiento a las ventas consiste en el cobro por antici
pado de una venta a plazos. Este cobro unicamente podri ser
susceptible en el caso de ventas por un término minimo de 30
dfas.

Mientras que en los financiamientos de pre-exportacidn dnicamen
te se presta dinero para la produccidén, sin tomar en cuenta la
utilidad de la empresa, en financiamientos a las ventas se fi-
nancia el 100% del valor de la factura segdn sean los términos
de venta en cuanto a fletes, seguros u otros gastos, por 1o tan
to; si el monto de 1a factura Gnicamente incluye el valor L.A.B.
planta, &se serf el monto del redescuento; si en las facturas
se incluye el costo del flete y/o seguro y/o gastos aduanales
&stos también quedarsn 1nclq1dos en el monto del financiamiento.

E1 exportador que desea beneficiarse con este financiamiento de
ber§ entregar al banco privade de su eleccidn los documentos

de exportaci6n (originales o copias), acompafiadas de una letra
de cambio de su banco o del comprador/importador debidamente
endosada y aceptada para ser redescontada por el FOMEX.
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En los casos en que la letra se presenta con cargo al compra
dor en el extranjero y se desee abreviar el trimite del redes
cuento, se permite acompafiar-a las copias de la documentacifn
un pagaré suscrito por el exportador a favor del banco priva-
do, quien 1o endosa en propiedad al Fomex. Esta misma mecdni
ca se sigue en los casos en que la operacidn no haya requerido
una letra de cambio.

Si 1a venta se efectua al amparo de un crédito documentario, el
banco deberd aceptar 1os,document05~después‘de'revisarlos y
una vez aprobados podrd efectuar el redescuenta.

Las tasas de financiamiento a las ventas son mds atractivas que
a la produccibn, ya que el redescuento de 1os.documentos se ha-
ce a la tasa mixima de) 6% en ventas hasta de un afio, de uno

a dos afios las tasas se establecers en funci6n de la competen
‘cia internacional. Los documentos requeridos para utilizar
este financiamiento son:

Original o copia de facturas, de conocimientos de embarque y del
pedimento de exportacién, acompafiadas por 1a letra de cambio,
documento por el cual el exportador queda amparado para cobrar
el importe de su venta Yy que a su vez, servird para redeScon-
tarlo con el Fomex. En el caso de que l1a venta se haya trami-
tado al amparo de un crédito documentario debers presentarse
también 1a copia del mismo, en caso contrario, debers presen-
tarse una copia de 1a p6liza de 1a Compafifa Mexicana de Seguros
de Crédito (COMESEC) **

Con el cobro de la venta por adelantado, el productor de manu-
facturas mexjcanas se encontrard en posibilidad de bajar la
rotacidn de su cartera de ventas, ademds, el exportador que
utiliza las cartas de crédito documentarias cuando son con-
firmadas por el banco notificador, éste podrs ser el aceptan-
te de 1a letra que se presente, aceptacién por la cual se co-

bra una comisign del 1.5% anual que ya no se incluirf en la
tasa de financiamiento, por lo que dicha tasa se reduce a 4,5%
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Una de las Gltimas disposiciones del Fomex es la que se refiere

al Ylamado "FINANCIAMIENTO PUENTE", facilidad crediticia comple-
mentaria que consiste en la extensi6n del financiamiento original,
a las mismas tasas de interés mientras el exportador recibe el pa-
go del crédito otorgadovo cobre Ta garantfa o el seguro respectivo.
Esta mecdnica surgi6 debido a que, en la préctica, la recuperacibn
de los créditos para el exportador implica casi siempre una demo-
ra mds o menos prolongada pbr alguna causa fuera de su control, no
pudiendo éste cubrir a su banco el importe de los documentos des
contados al vencimiento del plazo fijado.

Este financiamiento cuenta con dos étapas:

Primera: Prbrroga automdtica hasta por 60 dfas posteriores a la fe
cha de vencimiénto del crédito, después de los cuales, en
caso de que su importe no se haya recibido, se le podrs
otorgar el crédito puente.

Segunda: Crédito puente por un plazo no mayor de 120 dfas, el expor-
tador que haya descontado sus documentos por ventas a pla-~
z0s al extranjero con recursos del Fomex, para tener dere~
cho a este crédito puente, debers solicitar la “prérroga
automdtica" desde el inicio de la operacién, contando con
1a garantfa de crédito Fomex y p61iza de seguro COMESEC
para que una vez que estuviere transcurriendo el plazo de
la pr6rroga automdtica, presente evidencia del incumpli-
miento del pago de su comprador al banco y éste a su vez
efectue las gestiones necesarias para obtener el financia
miento puente.

Naturalemente, para los casos en que las exportaciones se hayan efec
tuado al amparo de un crédito documentaric, no serd necesario que el
exportador prevea el aprovechamiento del beneficio del crédito puen-
te, ya que el pago estard respaldado y Yo efectuard la institucidn

de crédito extranjero emisora del crédito documentario,

** Mis adelante se da una explicacion mds amplia de sus conceptos
bisicns,
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PRESTACION DE SERVICIOS AL EXTERIOR:

Esta modalidad ha ido adquiriendo cada vez mayor demanda en-
tre los exportadores de tecnologia, los cuales también son
cada vez mds en nuestro pafs. En virtud de que este tipo de
operaciones suelen tener diversas modalidades el Fomex consi
dera cada caso en forma especial, Junto coh la 1n§t1tuc16n -
bancaria intermediaria, a fin de que el financiamiento que

se otorgue sea el mds adecuado.

E1 monto, plazo y tasa de interés serd determinado segiin sean
las divisas que ingresen al pafs por concepto de los ser
vicios que presten en el extranjero.

VENTAS A ZONAS FRONTERIZAS:

Otra modalidad de financimientos que otorga el Fomex:a'traéés
de bancos privados es el que se da a las ventas de bienes de
consumo duradero a.la zona fronteriza dellpafs, entendiendo
como tal la franja de 20 Kms. paralela a 1a 1fnea que divi-
da a México con los pafses fronterizos y toda la penfnsula
de Baja California. Este tipo de financiamiento surgié a
rafz de 1a necesidad que plantearon diversos productores al
Fomex de que sus ventas fronterizas fueran susceptibles de -
financiarse con dicho fondo; las primeras operaciones empe -
zaron a surtir efecto hasta mediados de 1976 por lo que a(dn
no se han visto resultados concretos que sirviesen para op-
timizar 1a mecdnica.

Era evidente que afio con afio 1as importaciones de bienes de
capital o de consumo duradero aumentaban en las zonas fron-
terizas, y los precios de los productos nacionales no eran -
competitivos con los del extranjero, por 1o tanto el Fomex
estd otorgando los financiamientos a tasas de interés que -
sean competitivos con las que obtienen los importadores na-
cionales,

AGn cuando, en principio el Fomex no previ6 dar financiamien
to a las ventas de productos de consumo inmediato y también
a rafz de que dichos productos se hallan fuera de proporcio-
nes competitivas en el mercado de la franja fronteriza, el
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Fondo estd estudiando 1a posibilidad de iniciar‘operacio-
nes de financiamiento preferencial a la venta de productos
de consumo inmediato a tales zonas.

4.- GARANTIA DE CREDITOS DE EXPORTACION CONTRA RIESGOS POLITICOS:

Esta garantfa 1a ofrece el Fondo, tanto a los exportadores ‘
como a las 1nstituciones bancarias: o financieras 1ntermed1a-

rias con una cobertura de hasta un 90% de1 monto total de los
financiamientos que otorguen los productores nacionales de ma-
nufacturas a sus clientes en el extranjero

Los riesgos polfticos que cubre esta garantfa el Banco de México,
S.A. los ha cata1ogado de la siguiente manera: (2)

- Inconvertibilidad y/0 intransferabilidad de los pagos que.
efectuen los 1mportadores en el extranjero.

- Falta de pago del crédito. derivado de 1a exportacidn causadas
por requisic16n. exprOpiaciGn (] confiscacidn de bienes al im
portador en el extranjeho.

Falta de pago_de1 créd1to derivado de la exportaci6n a conse-
cuencia de disposicibn expresa del gobierno del importador en
el extranjero.

- Falta de pago del crédito derivado de las exportaciones por
1ncumplimiento del importador 0 su garantfa, en su caso, s1em_
pre y cuando uno u otro fueren una entidad piblica o de ser-
vicio ptblico o bien un banco aceptable para el fiduciario.

Las primas o pagos por esta garantfa contra riesgos polfticos se es-
tablecen en funci6n del plazo del cré&dito, de los riesgos que se cu
bran y de 1a situacién econémica y polftica del pafs de destino de
laexportaci6npara ello el FOMEX ha clasificado a todos los pafses
en 4 grandes grupos segin su estabilidad,

En todos los casos las p6lizas son prorrogables hasta por 120 dfas
después de su vencimiento del documento en cuestién, considerando que

las p6lizas pueden ser globales o especfficas seqin las necesidades

(2) Circular 1740/72 de Banco de México,5A VIA 47 Marzo 1981



del exportador nacional.

5-"

FINANCIAMIENTO A LA SUSTITUCION DE IMPORTACIONES DE BIENES DE
CAPITAL .~ | |
Esta modalidad de financiamiento preferencial consiste en ayu-
dar a los fabricantes mexicanos que tengan posibilidad de com-
petir con 1a calidad y precio de proveedores extranjeros en la
produccién de bienes destinados al mercado nacional.

La- tasa de interés.a estos financiamientoses el C.P.P. de Ta
captaciGn de 1a Banca del pafs estimada por el Banco de México,
S.A. mis 2 puntos en moneda nacional y se modificars trimestral
mente si es necesario.

Este financiamiento se puede aplicar a la produccién, existencia.
compra-venta de bienes de consumo y 1os ‘montos son el 100% del
costo directo de produccién o el 70% del precio LAB f&brica en
productos cuyo grado de. 1ntegrac16n es mayor del 60% y serd re-
quisito que 1a empresa tenga capita1 mayoritario mexicano de
acuerdo con 1a ley para promover 1a 1nver516n mexicana y regu -
1ar 1a fnversibn extranjera.

FINANCIAMIENTO DE EXPORTACIONES CON CARGO AL 3.5% DEL PASIVO COM
PUTABLE EN MONEDA EXTRANJERA QUE EL BANCO DE MEXICO, SA PERMITE
UTILIZAR A LOS BANCOS DE DEPOSITO (Lfnea del 3.5%)

ET Banco de México, S.A. establece que 1a Banca Privada de depé-
sito puede utilizar un 3.5% del pasivo a la vista en Moneda ex-
tranjera, que tiene depositado obligatoriamente en dicha insti-
tucibn, pars financiamientos a exportaciones de productos manu
facturados que no estdn en posibilidad de cumplir con los requi
jitos del FOMEX,

Los bancos tienen, por tanto, facultades para financiar la produc
cidn, las existencias y las ventas a plazc de productos manufac-
turados, permitiendo a los exportadores gozar de tasas preferen
ciales similares a 1as que fija el Fomex.
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A continuaci6n se citan algunos casos mds comunes de exportadores que
requieren financiamiento utilizando estos recursos:

Cuando el exportador tenga premura en descontar sus documentos
por ventas a plazo con recursos del Fomex y esté en vias de
satisfacer todos los requisitos de dicho fondo. En estos ca
sos se les puede financiar con cargo a 1a 17nea del 3.5% mien
tras efectden los trimites, convirtiéndose en un financiamien .
to puente que posteriormente se redescontaré con el Fomex.

Cuando e) ‘Fomex ha fijado un 1fmite miximo de financiamiento
aun exportador y €1 monto de sus documentos a financiar lo S0
brepase. En estos casos puede redescontarse con el Fomex el
monto aceptado y el excedente, utilizando los recursos en cues
tioén.

Si el Fomex 1imita el plazo del financiamiento otorgado al ex-
portador y éste necesita uno mayor. Este es otro caso en el
cual se pueden combinar las dos fuentes de recursos, es decir,
financiando con 1a 1nea del 3.5% por el perfodo excedente a)
fijado por el Fomex.

En los casos en que requieran financiamiento a 1a produccién o
existencias empresas con capital social extranjero mayoritario,
pero cuyo producto sea de integracién nacional mayor que extran
Jjero.

La tasa mdxima que autoriza el Banco de México, S. A. a cargar sobre o
peracfones de esta naturaleza es el 8% anual incluyendo comisiones y
gastos del Banco descontante.

La utilizaci6n de esta 1fnea se ajusta pricticamente a l1os mismos requi
sitos que exige el Fomex, diferencifndose en que en los financiamientos

a la preexportaci6n se dan en moneda extranjera.

Los requisitos que los exportadores deberdn cumplir para obtener finan
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ciamiento con estos recursos son:

1.- Financiamiento de pre-exportacién:

- Copia del crédito documentario a favor del exportador en su ca-
S0,

- Copia del pedido en firme.

- Aceptacién de surtir el pedido.

- Descripcién del proceso productivo.

- Certificados de depfsito en caso de financiamiento a las existen
cias.

- Pagaré a favor del Banco suscrito por el beneficiario.

- Una vez realizada la exportaci6n se debers presentér documentos
comprobatorios como copia de factura;“copia de conocimiento de em
barque, y copia del pedimento de exportacién.

2.- Financiamiento de exportacidn:

- Copia del crédito documentario a favor del exportador.

- Copfa de 1a factura,

- Copia del pedimentb de exportacién.

- Copia del conocimiento de embarque.

- Letra de cambio a cargo del Banco, en su caso, o bien; letra de-
bidamente aceptada por el importador en el extranjero o su banco,
dependiendo con cargo a quien haya sido‘girada. (o copia de 1a
misma aunque no esté aceptada),

- Pagaré directo a favor de 1a instituci6n bancaria en caso de que
s6lo se presente copia de la letra.

Queriendo establecer con mayor claridad 1o que el pasivo computable in
cluye y el porcentaje destinado para cada concepto; a continuacién se
‘detallan los renglones de activos correspondientes a los pasivos si-
guientes:

Para el pasivo invertible que incluye:

GRUPO I  Cuentas de cheques
Cuentas de ahorro
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Depdsitos retirables en dias pre-establecidos.
Depbsitos a plazo fijo.

Bonos bancarios en circulacién.

Préstamos de empresas y particulares.
Certificados financieros en circulacién.
DepSsitos a plazo fijo de 11 y 12 afios
Préstamos de casa de bolsa. ’

GRUPO II Cheques de caja.
Cheques certificados.
Cartas de Crédito.
Giros bor pagar.
Acreedores por intereses.
Acreedores diversos.
Bancos y corresponsales.

GRUPO IIT DepSsitos de bancos a plazo.
Préstamos de bancos.
ReSponsabilidades por endoso.

Para el pasivo no invertible que incluye:

GRUPO I  DepSsitos en garantfa
Dep6sitos y obligaciones no sujetos a inversién.
Depbsitos para servicios de amortizacién e intereses.
IVA por pagar.

Los porcentajes para cada rengl6n se destinan de 1a siguiente manera:

Depdsitos en efectivo con intereses en d6lares

de los E.U.A. en el Banco de México, S. A, y/o

valores o créditos expresados en délares de los

E.U.A. Los valores o créditos mencionados se-

rén los que el Banco de México, S. A. determine

se mantendrén en el Banco Central bajo el siste-

ma de cuenta corriente y se usarfn, dentro de

la capacidad de este renglén en 1a medida que

el propio Banco sefale. 70%




Créditos otorgados para financiar exportaciones

de productos manufacturados, produccién y/o exis

tencias de bienes de manufactura nacional que

se destinen a 1a venta al extranjero, 3.5%

Valores o créditos de cualquier clase, denomi-

nados en d6lares de 1os E.U,A. destinados al

financiamiento de actividades de produccién,

comercio y servicios, asi como otros activos

sin mds limitaciones que las que establece 1a

Ley Bancaria, 26.5%

TOTAL 100.0%

Para poder utilizar 1a 11nea del 3.5% el Banco de México establece co-
mo requisito:

Estén documentados mediante letras ﬁé‘cambio. pagarés u otros titulos
de crédito expresados en D6lares de los E.U.A.

Exportaci6n de productos manufacturados:

E1 plazo de dichos tftulos no sea mayor de un afio, excepto si corres-
ponden a exportaciones de bienes de consumo duradero, casos en los cua
les, su plazo podrd ser hasta de dos afios o si corresponden a exporta-
ciones de maquinaria, instalaciones, equipo o sus partes, casos en los
cuales su plazo podri ser hasta de 10 afos. Dichos tftulos contengan
una constancia, suscrita por la Instituci6n al otorgar el financimien-
to de que se han originado de una exportacién de productos fabricados
en México, con mencibn de éstos y del pafs de destino final.

Produccién y/o existencias de bienes de Manufactura Nacional que se
destinen a 1a venta al extranjero:

Estén documentados en d6lares de los E.U.A., obre en poder de 1a ins-
tituci6n copia de 1os documentos que comprueben el establecimiento en
firme del pedido de 1a mercancfa respectiva, asf como la aceptacién de
su acreditado de surtirla, No serf necesario satisfacer este requisito
cuando el crédito sea para financiar existencias que su acreditado man
tenga ya en el extranjero destinadas a su venta,
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S1 el crédito es para financiar existencias, el importe de las dis-
posiciones no exceda al costo de dichas existencias puestas en el lo-
cal donde se almacenen y, si el crédito es para 1a produccibn, el im-
porte de las disposiciones no sea mayor que la suma necesaria para pa-
gar las materias primas, materiales, salarios y costos directos de fa-
bricacidn de 1a mercancfa,

En su oportunidad, obtenga 1a Instituci6n copia del conocimiento de
embarque de 1a mercancfa, asf como de su factura debidamente suscrita.

En aquéllos casos en que con posterioridad al otorgamiento del crédito
ocurrieren circunstancias por las cuales no fuera a realizarse la ven-
ta al exterior de los bienes cuya produccibn y/o existencias se estu-
vieren financiandode acuerdo con lo dispuesto, el crédito respectivo,
en l1a cantidad en que se hubiere aplicado a financiar 1a produccibn y/o
las existencias de ésos bfenes no podrd seguir cubriendo el rengitn a
que se refiere 1a 1fnea del 3.5%. (3).

c) Financiamiento de Exportaciones con cargo al 1.6% del Pasivo exigi-
ble el Banco de Mé&xico, S. A. abre a los Bancos de DepSsito.

Son recursos del Banco de México que permite utilizar hasta la cantidad
equivalente al 1.6% (hasta la devaluaci6n sufrida por nuestra moneda
en 1976 era del 1%) del pasivo exigible tanto en moneda nacional como
extranjera de los Bancos de depSsito para financiar la venta de expor
taciones de materias primas a mercados no tradicionales que abarcan
hasta 1a fraccifn 63 con algunas excepciones; con la finalidad de abrir
mercados internacionales y promover los productos nacionales.

Se entiende por materias primas no tradicionales aquéllos productos
primarios en México que no hayan sido sujetos de venta perifdica a al
gn pats extranjero, Con el objeto de que el productor nacional co-
nozca qué productos primarios son financiables con recursos de los

(3) Circular 1842 de Banco de México, S. A,
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bancos con cargo a esta 1fnea, el Banco de México, S.A. ha pu-
blicado una lista de aquéllas materias primas exportadas por México
anotando debidamente 1as que son y 1as que no son susCeptibles de
financiamiento.

Con esta autorizacidn otorgada por Banco de México, S.A. se amplfan
las posibilidades de financiamiento a las exportaciones, abarcando
un ramo que el Fomex por su propfa naturaleza, no puede abarcar.

La tasa de interés se establece a través de 1a tasa LIBOR (London
Interbank 0perat1hg RatE) mds 2 puntos sobre LIBOR que los bancos
comercialeé estah‘autorizados a cobrar como méximo para cobrar al
cliente anticipadamente sobre 1a base de 360 dfas ocasionando esto
que financieramente el crédito resulte un poco superior a la tasa
real de interés, pues si se solicitase un crédito de D1s.1,000.00
le pagan al cliente Ds. 990.00 en Jugar de que &ste al vencimiento
liquidara D1s. 1,010.00 Esta tasa LIBOR es una tasa flotante que
también estd sujeta al PRIME RATE que rige en New York, sin embar- "
go se anotan los plazos y las tasas a las cuales se obtiene este -
modo de financiamiento para que el léctor tenga una idea del costo
para obtenerlo:

90 dfas 7.25%

120 dfas 9.00%

150 dfas 10,25% Tasas fluctantes cada 15 dfas

180 dfas 11.00%
Los plazos m&ximos financiables son de 180 dfas en ventas de mer -
cancfas y 90 dfas para almacenamiento; en cuanto al mfnimo no hay
1imite pues hay operaciones que se han financiado hasta por 12 dfas.

A diferencia de FOMEX que funciona via presupuesto, 1a 1fnea del 1.6%
es una 1fnea de crédito revolvente pactada mediante un contrato

que el Banco comercial firma con el Banco de México, S.A., y los re-
cursos que presta son los d6lares que depositan los Bancos de los cua
les el Banco de México tiene que pagar la tasa del mercado; tasa que

a partir de 1979 en que las tasas de interés en el mercado inter-
nacional de dinero tuvieron un alza considerable se pensé -
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que una tasa de redescuento al 3% en d6lares era mucho muy ba-

ja y no constitufa en sT un apoyo para la exportacién de produc-
ci6n mexicana por 1o que se modific6 con el fin de incorporar tan
to a 1a 1fnea del 1.6% como a los exportadores a 1a dinimica del
mercado Internacional del dinero.

Los requisitos que os exportadores deber&n cumplir para obtener
financiamiento con la fuente de recursos de 1a 1fnea del 1.6% son:

- Copia del crédito comercial a favor del exportador.

- Copia de 1a factura comerciél

- Copia del conocimiento de embarque

- Copia del pedimento de exportacién

- Letra de cambioacargo del Banco, en su caso o bien; letra
debidamente aceptada por el importador en el extranjero o
su banco, o copia de 1a misma aunque no esté aceptada.

- Pagaré directo a favor de 12 institucién bancaria en caso
de que sblo se presente copia de la letra.

Adem§s de los requisitos que debe 11enar el exportador como sujeto
de crédito ante cualquier banco comercial.

d)  FINANCIAMIENTO DE EXPORTACIONES A TRAVES DE BANCOS E INSTITU-
CIONES FINANCIERAS EMPLEANDO RECURSOS DE BANCOS EXTRANJERO.

E1 Banco de México, S.A. autoriza a 1a Banca Privada para con
tratar préstamos con instituciones de crédito extranjeras a fin
de financiar operaciones de importacién o de exportacion.

Esta modalidad de financiamiento es utilizada por todos aqué -
Nos productores cuyos productos no satisfacen 1os requisitos
del Fomex o de 1as 1fneas de recursos propios vistos con an -
terforidad, o que por ser montos tan grandes el mismo Fomex
autoriza a tomar el financiamiento a través de Bancos Extran-
Jeros (4)
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E1 fin que persigue esta facilidad financiera es de estimular

a productores y comerciantes mexicanos a promover sus bienes

hacia el mercado Internacional.

Los recursos de bancos del extranjero se utilizan principalmente
para financiar las existencias asf como la venta de productos pri_
marios tradicionales, o sea, aquéllos cuya venta a algdn pafs ex-
tranjero ha creado antecedentes en el mercado internacional. Esta
modalidad de financiamiento resulta ser mfs cara en virtud de que
la tasa de interés es fijada en base a la tasa PRIME o LIBOR de
New York que constantemente estd fiuctuando. En 6aso de que el -
Fomex sea el que autorice el fihanciamiento con bancos del extran
Jero es debido a que el producto sf cumple los requisitos pero los
recursos del Fomex no alcanzan a cubrirlo por ser un monto grande,
entonces se aplica la tasa autorizada por Fomex y la diferencia
entre 1a tasa Prime y 1a tasa que otorga Fomex es reembolsada al

Banco Privado por el Banco de México contra documentos comprobato-
rios de dicho financiamiento.

Esta modalidad crediticia es concedida dnicamente a corto plazo,

0 sea a 180 dfas como miximo y es utilizada principalmente para

1a venta de productos terminados, sobre todo para mercancfas que
aunque sean de origen mexicano tengan una integracifn extranjera
mayor que 1a nacional, y que ademds el capital de la empresa sea

en mayor grado extranjero.

Por d1timo, también se pueden financiar con recursos del extranjero
las existencias en forma de préstamos prendarios sobre productos
destinados a las exportaciones. Al hablar de existencias se entien
den tanto materias primas, como productos manufacturados, que por
las razones mencionadas, no son susceptibles de finmanciamiento con
Tos estfmulos financieros antes mencionados.

La tasa resulta mds alta que la que puede obtenerse utilfizando los
estfmulos financieros del Fomex debido a que el Banco doméstico de
be cubrir la tasa a 1a que lo obtiene, aumentindole lo suficiente

4) Mecinica COPAI (Comisi6n para Asuntos Internacionales ) autori
zada por Fomex previa autorizacién que Banco de México otorgue.
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para tener una utilidad satisfactoria (dos puntos como mdximo);
sin embargo, todos los bancos deben mantener un equilibrio de
competencia al cobrar intereses a sus clientes.

Los requisitos que deben cumplir los exportadores en lo refe-
rente a documentacifn son los mismos que se mencionan para los
financiamientos a existencias y ventas en las 1fneas del 3.5%
y 1.6%.

En forma semejante que Fomex, existen en el extranjero fondos
cuya razfn de ser es el fomento de las exportaciones y que po-
drfan ser utilizados por nuestros importadores a tasas pre-
ferenciales en relacifn con las tasas prime y libor que ofre -
cen los Bancos de New York; asf tenemos que en Canadd estd

el Export Development Corporation (EDC)‘que ofrece financia -
miento al 5% sobre la tasa 1ibor o prime; en Japbn existe el
Export Insurance Division of the Ministry of International Trade
and Investments (MITI) y que a través del Export-Import Bank

of Japan movilizan y fomentan las exportaciones a mediano y -
largo plazo a tasas de interés preferencial, en Brazil se en -
cuentra el Fundo de Financiamento a Exportacao (FINEX) que ofre
ce financiamiento para la exportacifn del 7.5% al 8% anual y -
cuyas garantfas son muy semejantes a las que ofrece el FOMEX;

y finalmente Estados Unidos de Norte América que cuenta con

3 Organismos para el fomento de las exportaciones como son:

el Export-Import Bank of United Statesof America (EXIMBANK);
Foreign Credit Insurance Association (FCIA) y el Private Export
Founding Corp. (PEFCO). Estos tres organismos formados por

el gobierno de los Estados Unidos a través de sus programas -
de financiamiento ademds de proveer de recursos econdmicos a
Tos exportadores, proporcionan garantfas contra riesgos polf-
ticos y comerciales principalmente en transacciones de media-
no y largo plazo.

No obstante que los organismos extranjeros antes mencionados
ofrecen algunas otras ventajosas alternativas para obtener re-
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cursos econdmicos, asi mismo exigen un sin niimero de requi-
sitos de tal manera minuciosos que resultaria muy engorro -
so para los bancos privados mexicanos el establecer 1f{neas
de crédito con estos organismos por 1o que se hecha mano de
sus posibilidades de financiamiento s6lo cuando se trata de
proyectos o transacciones econfmicamente importantes.
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Considerando 1a importante intervencién que tiene la Compaiifa
Mexicana de Seguros de Crédito S.A. (COMESEC) en los finacia-
mientos de exportacién que otorga FOMEX, dado que solicita co
mo requisito la presentacifn de p6liza de seguro de COMESEC;
he juzgado que merece se conozcan algunos conceptos bdsicos
de c6mo funciona y qué seguridades ofrece a'10§ exportadores
que decidan operar con p6lizas de seguro en lugar de cartas de
crédito. | -

Asimismo, tenemos que, el seguro de crédito de exportacidn es
un servicio destinado a proteger a los exportadores contra -
la falta de pago de los créditos que conceden a sus comprado
res de otros phiseS}'mediante una indemnizacidn en caso de -
pérdida por este concepto; cuyo propsito es el crear un cli
ma de seguridad que propicie y estimule la participaci6n de
los empresarios nacfonales en los mefcados exteriores y fa -
cilitar el empleo de procedimientos de comercializacibn més
dgiles y modernos. Este séguro no es nuevo, en algunos pafses
Europeos existe desde hace mucho tiempo, pero su auge data de
Tos G1timos 15 aflos y en 1a actualidad ya existen 43 pafses
que practican este servicio, adem8s de que se ha convertido
en un excelente complemento de 1os sistemas de fomento a las
exportaciones, especfalmente de los programas financieros y
en un eficaz instrumento de asistencia técnica y de cooperacibn
en el comercio exterior.

El marco legal del seguro de exportacién esté contemplado en

1a Ley General de Instituciones de Seguros dentro del ramo de

la operacibn de dafos asf como su funcionamiento, contratacién,
etc.

La COMESEC cubre riesgos exclusivamente de caracter comercial
originados por 1a incapacidad financiera del importador para
cubrir sus adeudos, es decir 1a insolvencia ya sea legal, de
hecho o mora prolongada hasta por un monto del 85% en crédi-
tos a corto plazo y del 75% en operaciones 3 medio y largo
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plazo determindndose en base al valor de la factura de las
mercancfas exportadas, menos las cantidades exigibles al com
prador con anterioridad al embarque, mds los gastos de trans-
porte y,Ias primas de seguros de dichas mercancfas, los intere
ses ordinarios que devengue el crédito concedido al importador,
asf como otros gastos accesorios siempre que su 1mportg figure
en la factura comercial o en el contrato de compraéventa. y

se exclhyah de esta suma asegurada los intereses moratorios,
multas contractuales, fluctuaciones monetarias de indemnizacio
nes de cualquier clase adn cuando estén previstos en el contra
to de compra-venta, gastos de devoluci6n, renovacibn o negocia
cién de documentos y toda clase de gastos bancarios.

Para el establecimiento de las primas de seguro existen tari -
fas especiales tanto para p61iza global como para p6liza espe-
cjfica considerdndose Yos siguientes factores:

a) La experfiencia del exportador, el volumen de operaéiones
que presente el seguro y el ndmero de 1os compradores y
pafses con los cuales comerciar.

b) La calidad moral y la situacién financiera del comprador.

¢) La situaci6n econmica y la estabilidad polftica del pafs
de destino de las mercancfas.

d) Llas caracterfsticas de la'operacidn asegurada (monto, pla-
z0, forma de documentaci6n, naturaleza del producto, etc.)

La COMESEC ofrece bonificacfones de primas en caso de que el crédi-
to asegurado sea pagado antes de su vencimiento y dicha bonifica -
ci6n corresponderd al 75% de 1a prima no devengada; la creacifn -
de este seguro pretende favorecer primordialmente las exportacio-
nes de productos manufacturados, sin embargo, Yas ventas a crédito
de productos primarfos son tlnbign asegurables.

Existen algunas otras ventajas adicfonales que ofrece 1a COMESEC a
saber:




a)

b)

e)
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Aprovechando sus numerosas fuentes de informacidn en el extran
Jero, las pone al servicio del asegurado para permitirle. inves
tigar a sus posibles clientes antes de iniciar relaciones co -
merciales con &stos.

Cuenta con una red internacional de agencias de cobro, que igual
mente estdn a 1a disposicién de los asegurados para ayudarles

a realizar, eficazmente y a precios razonables, las gestiones
Jjudiciales que necesiten para obtener el pago de sus créditos.
Una vez que 1a COMESEC adquiere alguna experiencia, podr§ brin
dar a los exportadores asistencia técnica para ayudaries a colg
car sus productos en los mercados internacionales, en mejores
condiciones de comercializacidn.

FONDO DEEQUIPAMIENTO INDUSTRIAL (FONEI).-

El fondo deequipamiento industrial Fonei es otro fideicomiso
establecido en el Banco de México por el Gobierno Federal des-
de 1971 y que también de alguna manera fomenta las exportacio-
nes aunque no directamente de mercancias, pero s¥ de maquina -
ria y proyectos destinados a producir para exportar y/o subs -
tituir fmportaciones.

Dentro de los objetivos de Fonei encontramos que el principal
propbsito que persigue es apoyar 1a balanza de pagos del Pafs,
fomentando 1a eficiente produccién de bienes y servicios que
generen o ahorren divisas y esto lo cumple otorgando créditos
para proyectos de exportacién o que sustituyan importaciones
eficientemente asf como alentar a los industriales a estructu
rar en forma integral la parte técnica, mercantil y financie-

ra de sus proyectos de manera de asegurarse del éxito de dichos
proyectos.

A continuacién se detallan las operaciones que efectua Fonei:

1.~ Equipamiento de plantas industriales cuyos productos cuen
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tan con posibilidades razonables de colocarse en mercados
del exterior.

2.- Ampliacién o modernizacidn de plantas industriales ya exis
tentes cuya produccibn actual o proyectada satisfaga posi
bilidades de productos para exportaciones.

3.~ La instalacién, equipamiento, ampliaci6n o modernizacién
de plantas industriales cuyos productos sustituyan impor -
taciones en forma eficiente Y que ademds puedan ser expor-
tados. ; v

4.- E1 equipamiento de empresas cuyo objeto sea prestar servi-
cios que generen o ahorren divisas.

§.~- Elaboracifn de estudios de pre-inversién o factibilidad
de proyectos que tiendan a generar o ahorrar divisas 'y -
sean susceptibles de ser financiados en su realizacidn
por el mismo fondo.

6.~ También puede otorgar su garantfa de crédito para cubrir
a'los intermediarios financieros (bancos privados) los -
riesgos de falta de pago de los créditos que concedan a
empresarios o promotores.

Los créditos que otorga FONEI se establecen por proyecto y ho por
empresa y su importe puede alcanzar desde un mfnimo de 4.5 millones
de pesos hasta un maximo de 200 miliones de pesos y en caso de que
se trate de proyectbs mis significativamente importantes para el -
pafs como pudieran ser bienes de capital, se pueden obtener del fon
do créditos por montos mayores.

E1 fondo podrd otorgar créditos hasta del 72% de la inversifn de
activos fijos cuando se trate de modernizaci6n o ampliacién y hasta
el 65% de 1a inversifn en activos fijos cuando se trate de la rea -
1izacibn de nuevos proyectos, por su parte el intermediario finan -
ciero deberd de participar con recursos propios por 1o menos de un
11% a 15% respectivamente y el usuario final aportars un mfnimo del
20 y 25%

E1 plazo al que se facilitan los recursos puede variar de acuerdo




13

con la capacidad de pago de cada proyecto 1legando hasta un méxi-
mo de 13 aflos incluyendo un plazo de gracia para pago de capital
hasta de 3 afos.

Todos los financiamientos que otorga Fonei son documentados en mo-
neda nacional y las tasas de interés se establecen con base en el
costo promedio del dinero en el mercado de capitales y de acuerdo
a la estimaci6n mensual que elabora Banco de México,SA. La tasa
inicial es 1a vigente al mes inmediato anterior al de 1a contrata
cibn del crédito entre 1a institucién y su acreditado y se aplica
sobre saldos insolutos a partir de 1a fecha de cada disposicitn mo

dificindose semestralmente conforme varfe el Costo Porcentual pro-
medio.

Los intermediarios financieros podr&n aumentar un diferencial no
mayor de 2 puntos y en caso de que dichos intérmediarios'Se hagan
cargo de la evaluaci6n del proyecto podr&n obtener un diferencial
adicional no mayor del .5% si el crédito de FONEI es menor de 100
millones y de .25% cuando sea mayor de dicho monto.

Para infciar el trdmite es necesario cumplir con los siguientes

requisitos:

1.- Fecha de constitucidn de 1a sociedad, domicilio y ubjcacién
de 1a planta industrial.

2.- Monto delcspital social suscrito y pagado.

3.- Nacionalidad de los accionistas y porcentaje que cada uno de
ellos tiene en el capital social.

4.- Lfnea de negocios indicando los principales productos que fa-
bricars.

5.- Breve descripci6n del proyecto. Para empresas en operacién,
indicar ademés 1a capacidad instalada actual y 1a que se ob-
tendrd para el caso de 1levar adelante el proyecto cuantifi-
cando dichas capacidades en unidades de produccibn y en valo
res de venta fijando asf 1a capacidad y produccién imputable
al proyecto.

6.- Justificar el proyecto, indicando el monto y valor de las ex-
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portaciones y porcentaje que las mismas significardn
respecto de la produccifn que se alcanzard con é&ste.

S1 el proyecto es para sustituir importaciones, indicar
el monto de Tas que actualmente se hace de 1os produc-
tos de que se trata y el porcentaje que se sustituird con
la produccib6n del proyecto.

Para el caso de que no exista importaci6n de bienes o
servicios, pero el crecimiento de 1avdemanda indica que
ésta excederf de 1a capacidad instalada de produccién
en el pafs en un plazo razonable, es necesario presentar
breve estudio de mercado que justifique la existencia de
estas tendencias y establezca la Sustituciﬁh de importa-
ciones.

7.- Indicar el monto de 1a inversi6n total del proyecto en
activos fijos, sefalando el monto del crédito que se so-
licitard a FONEI y elkplazo en que se proyecta amortizar.

En caso de que los Eequisitos anteriores califiquen dentro de
las reglas generales de operaci6n de los objetivos y polfticas
crediticias del Fondo serd necesario entregar dos ejemplares
de) estudio de factibilidad para someterlo a evaluaci6n y en
caso de obtener una evaluacién afirmativa la solicitud se so
meterd a consideraci6n del Comité Técnico para su resolucifn
final. ‘

51 el estudio de factibilidad no estd elaborado, se le propor
ciona a manera de sugerencia y de gufa un fndice de su estruc
tura y contenido que puede ser Gt si 1a empresa decide for
mularlo con su propio personal, En este caso, podr§ contar
sin costo alguno con asesoramiento té&cnico de FONEI. Si se de
cide encomendar 1a formulacion del estudio de pre-inversién

a una entidad o despacho eSpécializado. FOMEI le proporciona
si asf se solicita, una lista donde aparecen instituciones u
organismos que han realizado este tipo de estudios con el ob-
Jeto de que 1a empresa solicitante pueda elegir alguno. Como
un incentivo para que los empresarios utilicen los servicios
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de consultores externos para l1a formulaci6n de sus estudios
FONEI podrd extender hasta por 2 afios adicionales el plazo del
crédito para 1a realizaci6n del proyecto que 1a evaluacién
sefiale como necesario.

Las empresas que soliciten crédito de FONEI hasta por 30 millo
nes de‘pésos podrén presentar su estudio de pre-inversibn di-
rectamente a FONEI o si 1o prefieren a través de su inteme -
.diario‘financiero en § ejemplaresL Las operaCfones por montos
mayores deber§ tramitarse a través del 1ntenned1ario financiero
elegido y se deber§ presentar simultaneamente a FONEI tres ejem
plares del estudio de pre-inversidn y dos o més al intermedia-
rio para que &ste proceda a su e evaluacién en sus diferentes
Sreas. Si 1a evaluacién recomienda la realizaci6n del proyecto .
y el otorgamiento del crédito, el caso se someterd a a conside;
racién de) comité técnico del fondo para su resolucién final.
Cuando el estudio de pre-inversi6n estd debidamente integrado y
fundamentado, es posible 11egar a 1a decisién final en un pla
20 m&ximo de dos meses. Una vez autorizado el crédito, se co
munica por escrito a la empresa solicitante o a su intermedia
rio financiero para que se proceda a la contrataci6n del cré
dito en las condiciones en que se haya aprobado.

E1 crédito para la adquisicidn de activos fijos quedar& docu -
mentado, cuando se firme ante notario piblico el contrato de
apertura del crédito refaccionario establecido entre Ta ins -
titucibn de crédito intermediario y 1a empresa por una parte,
y por otra, cuando se firme también un contrato de apertura
de crédito simple entre 1a institucién de crédito intermedia-
ria y FONEI, a este G1timo contrato se le deber§ agregar la
lista de bienes y servicfos del proyecto y un programa de dis
posiciones del crédito de FONEI.

Los créditos para estudios de pre-inversi6n, programas de de-
sarrollo tecnolégico y fabricaci6n de prototipos, se podrén
documentar entre la institucién y su acreditado mediante 1a
firma de un contrato de crédito simple acompafiado del progra
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Los reéursos de Fonei no se destinardn para el pago de pasi-
vos, ni para el reembolso de ‘inversiones que la empresa hubie
ra efectuado con anterioridad a los 180 dfas de 1a fecha de
aprobacién del crédito por Fonei. Los‘gaStos deiinversién'se
comprobaran mediante copias de pedidos'y de facturas y de las
evidencias de pago (gires, cartas de crédito, cheques) para
todas las listas de bienes y serv1C1os

La. empresa-podrd disponer'del‘cr§d1to que le conceda el fondo
segln las opciones siguientes:

1.-

Por reembolso de los gastos efectuados por la empresa,
debidamente comprobados, y conforme al programa de dispo
siciones aprobado a 1a firma de los contratos. La empre
sa suscribe pagarés por el importe que financie Fonei

de &sos gastos a la orden del intermediario financiero
quién los descontard al {ntermediario en Ta cuenta que
Te 11eva el Banco de México, S.A. para que a su vez en-
tregue a la empresa loé recursos.

Mediante pagos totales o parciales a proveedores o con-
tratistas nacionales que por su cuenta realice el Banco
intermediario del crédito, o por pagos al extranjero que
Ta empresa puede realizar por conducto de Fonei, suscri-
biendo previamente pagarés a favor del intermediario fi-
nanciero junto con los antecedentes correspondientes a
&sas obligaciones.

St 1a empresa se ha comprometido a pagar o dar anticipos
sobre 1os bienes o servicios que necesita para el proyec
to mediante cartas de crédito irrevocables, Fonei puede
suministrarle por medio de su intermediario financiero,
los recursos necesarios para cubrir parcial o totalmente
el valor de ésas cartas de crédito indicando la fecha

y el tipo de moneda en que habr§ de realizarlos y suscri
ba un pagaré a favor de su intermediario financiero, por
el equivalente en moneda nacional del pago a efectuar.
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En los tres dfas hdbiles siquientes deberd comprobarse
a FONEI el pago efectuado al proveedor o contratista.

Lineamientos que deben sequir los intermediarios financieros:
La institucién de crédito que actue como intermediario finan-
ciero de los créditos que otorgue FONEI, se ajustard a los 1i
neamientos bdsicos siguientes: |

a) En programas en los que FONEI s6lo flnancie la adquisi-
ci6n de activos fijos. debera asegurarse que la empresa
acreditada. contara con recursos suf1c1entes para atender
sus necesidades de capita) de trabajo.

b) Mo transladar§ al acreditado los costos en que incurra
por la*evaluaéién“y‘la supervisi6n del proyecto.

c) Salvo por 1a parte subordinada del descuento. se obliga-
r§ a cumplir puntualmente con el servic1o completo de la
deuda a su cargo, 1ndependientemente de que 1a misma re-
ciba o no los pagos de su- acreditado. Asimismo, debers
entregar a FONEi. de inmediatd el importe de las recupe-
raciones anticipadas que 1legue a recibir.

TERMINOS DE REFERENCIA PARA LA FORMULACION DE UN ESTUDIO DE PRE-
INVERSION.

E1 estudfo de pre-inversi6n, al justificar el empleo de factores
productivos para un prop8sito de inversidn, se conStituye en el
elemento més importante bara 1a toma de decisiones del empresa -
rio. Asimismo, tiene para €1 la gran ventaja de servir de punto
de apoyo para la obtencin de los recursos financieros necesarios.
Con el propSsito de verificar si un proyecto de inversién cumple
con los objetivos y Reglas Generales de Operacién de FONEI, y

si es factible y recomendable otorgarle el apoyo crediticio nece-
sarfo, es indispensable 1levar a cibo 1a evaluacidn de cada pro-
yecto para determinar su viabilidad. Esto sélo es posible si estd
contenido en un documento integral que incluya todos los elemen-
tos administrativos, técnicos , econfmicos y financieros que se
necesitan para emitir juicios de valor sobre dicho proyecto.
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E1 ordenamiento de la informacibn y su importancia relativa sugeri

do es estos términos de referencia si bien pueden 0 no responder
a los que contemple el industrial, facilitan a FONEl y a las enti-

dades financieras intermediarias su comprensi6n y andlisis.

La informaci6én necesaria para la formulaci6n del estudio se agrupa
en cuatro capftulos:

1

11

I11

v

La empresa: Dedicado a dar a conocer al promotor de) pro
yecto y su organizacién. Contiene informaci6n relativa

a Constitucibn, capital social y 1fnea de negocios. Estruc
tura de 1a empresa, inter-relaciones industriales, antece-
dentes.

E1 proyecto: Contiene la descripcién y propésitos de\l&
inversi6n. Contiene informaci6n relativa a descripcidn
del proyecto y su prop6sito, insta1aciones. proceso de
produccién, insumos, mano de obra, valor agregado;m;on-
taminaci6n, inversién proyectada, beneficios fiscales,
plan de ejecucitn.

E1 mercado: Cbnstituye la base fundamental del proyecto
y contiene informaci6n relativa a antecedentes y perspec
tivas del sector industrial, descripci6n del producto,
antecedentes y proyeccién de la demanda, antecedentes y
proyeccién de la oferta, mercado potencial para el proyec
to, precios, comercializacidn.

Andlisis financiero: Refleja cuantitativamente 1a conve-
niencia o no, de 1levar a cabo Ta inversi6n, a fin de fa

cilitar al evaluador la visién global del proyecto, con-

viene iniciar 1a presentaci6n con un resumen de 1os aspec
tos relevantes. Contiene informacién con respecto a esta
dos e fndices financieros proforma‘de1 proyecto. Esta -
dos e fndices financieros proforma de 1a empresa, justi-
ficaci6n econfmica del proyecto.




ESQUEMAS DE LOS APOYOS FINANCIEROS DE FONEI VIGENTE

Programas de apoyo objeto Porcentajes de participacibn  Monto de los
créditos y tasa
FONEI BANCO  EMPRESA neta de interés
I Equipamiento - Creacidn de nuevas unida-
des y sus gastos pre-ope
rativos. 65% 10% 25% minimo § 4.5
méximo dos puntos
. s/ C.P.P,
- Ampliaci6n y moderniza -
cibn de unidades existen-
tes 72% 8% 20% minimo $4.5%
méximo dos puntos
s/C.P.P.
- Relocalizacién de unida - o
des industriales 72% 8% 209 minino $4.5
méximo dos puntos
s/C.P.P.
I Control de la - Adquisicidn e instalacion 90% 10% méximo $200 igual
contaminacibn de equipos al C.p.pP.
IIT Desarrollo Tecnold 4
gico - La adaptacidn, produccibn
0 des;yr?llg de madi?s Y
rocedimientos para la e~
Raboracion de prods, indus 80 20% ‘;‘mm"uzﬁgg infertor
triales, preferentenente re g b 0
de bienes de capital, pro- al L.P.F.
totipos y plantas piloto,
IV Estudios de Pre- - Realizaci6n de estudios de
Inversibn pre-inversidn que puedan 4oy presupuesto del estudio/

dar origen a un proyecto
financiable por FONEI programa
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LA DEVALUACION Y SU REPERCUSION EN EL AMBITO EXTERIOR.-

La medida devaluatoria fue dolorosa, pero se habfa hecho
necesaria, Pero de todos modos, si puede decirse asf, 1a
realidad es mds real. Lo que ocurri6 podria explicarse
a través de muchos factores. Algunos que pudieron contro

larse y no se hizo, como las caracteristicas del gasto -

piblico, la dolarizaci6n no siempre racional ni necesa -
ria, 1a petrolizaci6n econdmica, el poco desarrollo de ade
cuadas estructuras de produccién. Otros, fuera de control
como el precio internacional del petr6leo, las tasas de -
interés internacionales, 1a recesifn de los pafses indus-
trializados. Es cierto también que la brecha entre la 12
flacibn estadounidense y la méxicana se hizo mds amplia.

Ademés, el crecimiento interno del pafs produjo una deman
da a la cual la produccidn interna no pudo responder; se
vio suplida por 1a importacién y abati6 el interés por -
la exportacifn, En medio de esta situacion, el dinero -
sali6 a buscar su propio nivel. Queda la alternativa de
vender mds en el exterior y de diversificar 1a exporta -
ci6n. Es una de las razones invocadas para la devaluacién,
Pero ocurre, confirmando el viejo refrin, que del dicho
al hecho hay a veces un largo trecho, En primer lugar la
industria mexicana no se ha mostrado 1o suficientemente
capacitada para ésas exportaciones y este retraso ha sido
reconocido incluso por directivos de la Canacintra y la
actual crisis petrolera no tiene precedentes. Pero segu-
ramente no son las reacciones producidas en Tos dfas ip
mediatamente posteriores a la devaluacifn las que permiti
rén medir exactamente los alcances y consecuencias de 1a
misma. Los resultados se verdn en el tiempo.

En &mbitos exportadores de México circulaba en las diti-
mas dos semanas previas a la devaluacién la siguiente
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imagen: "La exportacibn es como el amor entre los elefan
tes. Porque exige mucho esfuerzo, levanta mucho polvo y
sus resultados se perciben a mediano y largo plazo". Se
quiere explicar mediante esta metdfora que no habrd una
relacién migica e inmediata entre la devaluaci6n del peso
y un florecimiento del México exportador.

Las razones esgrimidas por quienes se manejan en los cfr-
culos del comercio exterior podrfan resumirse:

- E1 pafs carecfa de una estructura productiva adecuada
para una vigorosa exportacidn antes del 17 de Febrero,
por qué habrfa de tenerla hoy?

- Existe una amenaza estadounidense de aplicar impuestos
compensatorios a las manufacturas mexicanas.

- México exhibe una agobiante estructura burocrdtica que
opera sobre las exportaciones frendndolas.

- Las terminales de salida no son aptas para una polftica
exportadora agresiva.

Por ejemplo, el uso de un contenerdor - moderna herramienta
exportadora ~ que en el puerto de Nueva York cuesta USD1s,
150.00 diarios en Veracruz alcanza 1a tarifa de USD1s.600.00
y esto es s6lo un ejemplo.

Sefialan los analistas, no es cuesti6n de aprovechar el peso
devaluado para ponerse a exportar, La cuestifn es qué ex -
portar. No se puede partir del producto sino del mercado.
Es decir el punto central no es, 1o que México tiene que
exportar, sino 1a respuesta a esta interrogante (Tiene el
pafs 1o que 1os mercados internacfonales necesitan? Las
respuestas de 1os propios exportadores son dubjtativas.

51 esto ocurre en el campo de las exportaciones, coloca-
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das en algin momento como expectativas centrales entre
las consecuencias devaluatorias, cabrfa preguntarse qué
se puede esperar del resto del cuadro econémico. Pues
probablemente no habrd mucho auge de la actividad expor-
tadora, significa que nada habrd cambiado tras la de -
valuacidn y que todo serd para peor? Las cosas no son
asf de Simples, Mds que fulgores inmediatos en una u
otra actividad, la medida devaluatoria debe entenderse co
mo un cambio de piel de la economfa. Basta con obser -
var en la naturaleza parakadvertir que los cambios de -
piel son procesos que no pueden detenerse y que nadie -
puede volver a ponerse la vieja piel simplemente porque
la nueva no le gusta. Sin embargo, dentro de toda esta
situaci6n un cuanto pesimista; los mismos profesionales
del comercio exterior reconocen también algunos hechos po
sitivos. Primeramente, ha habido una répida reaccién of{
cial para mantener el nivel de estfmulos a productos de
exportaci6n; en segundo la nueva ley aduanera abre espe-
ranzas de una efectiva desburocratizaci6n. En los d1ti-
mos afios los plazos de recuperacién de inversiones de

los consorcios exportadores descendieron de los 500 dfas
promedio que tomaban en el sexenio anterior a 30 dfas .

Las cosas son diferentes que en 1976 afirman algunos expor
tadores hoy parecen haberse aprendido algunas lecciones.
El tema de Tas lecciones aprendidas y 1as lecciones por
aprender preocupa con 1lamativa unanimidad a todos quiénes
se desempefian en el mundo de 1a industria, el comercio y
las finanzas. Se cree que es mucho el terreno avanzado

en los G1timos cinco afos; el golpe de 1976 practicamente
no dejé tfteres con cabeza, mientras que hoy fueron muchas
las empreéas que estaban preparadas para aguantar el tem-
blor. Esobvio que nadie escapa a los efectos de lo ocu-
rrido, pero s6lo entrarfn en agonfa quienes ya estaban
mal, con:0 sin devaluacibn,
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El de la inflacibn es un tema que preocupa a todos sin
distingos. Puede aventurarse que nadie, en el pafs eco-
némico, duda que &sta seguiriacreciendo. Acaso existan
diferencias en cuanto al porcentaje. Por una parte la
menor dolarizacibn previsible, aunque sea un hecho toda-
via diffcil de constatar, agregard mds dinero fresco a la
circulaci6n. Por otro lado la inflaci6n serd un hecho
incontrovertible para las empresas endeudadas en dflares
o que utilizan insumos extranjeros. Es aqui donde apare
ce la cuestibn del fortalecimiento del aparato productivo.
Un modo de romper la espiral inflacionaria podrfa ser

que dicho aparato productivo se pusiera al nivel del expor
tador y es alli donde comienzan a desaparecer las expec-
tativas migicas para dar lugar a la realidad, y como con-
secuencia, a 1a reflexidn positiva. No habré mis expor-
tadores por el simple hecho de que el peso esté ahora en
una paridad realista. Primero es Ta produccibn y luego

Ta exportacién.
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CONCLUSIONES., -

E1 desarrollo de la Banca Privada en el 4&mbito Intermacio
nal en nuestro pafs s6lo empieza a dar sus primeros pasos;
sin embargo se le pronostica un creciente desarrollo, desa-
rrollo que ahora es mds imperioso frente al desequilibrio

econbmico que prevalece y que esperanzados en salir de &s-

‘te nos apoyamos en las transaccionesinternacionales que -

si bien es cierto, coadyuvarn a nivelar algunos renglo -
nes de la Balanza de Pagosvcomo son las exportaciones y
las importaciones.

Al realizar este trabajo, he querido dar a conocer algunas
de las alternativas con que cuenta el exportador para fi-
nanciarse a tasas de interés competitivas en el exterior
¥ que estdn muy por debajo del costo de! dinero que preva-
lece en nuestra actual economfa, asf como, para el impor-
tador que requiere de tasas de interés razonables de tal
manera que le permitan minimizar sus costos de producci6n
Yy venta y que para ambos dichas alternativas minimicen
riesgos comerciales y financieros y les permitan tener un
capital de trabajo mds holgado.

A continuaci@n detallo los puntos que destacan en forma
concluyente la importancia de esta tesis:

- Es necesario que al haberse decidido por participar en
el &mbito internacional utilicemos los instrumentos que
con el fin de minimizar riesgos se han pensado minucio-
samente en su establecimiento; siendo este el caso de
la carta de crédito que fue ideada con el fin de asegu
rar principalménte al exportador su medio de pago una vez
-realizado el embarque de las mercancfas correspondien
tes y representando para el jmportador una fuente de fi
nanciamiento a corto plazo pues mientras que su corres-
ponsal paga al exportador hoy, éste estars obligado a
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pagar una vez que los documentos le sean presentados
Yy en consecuencia 1a mercancia esté ya en puerto lo
cual serd en un lapso de 15 a 20 dfas.

La carta de crédito también es un instrufiento muy dtil

en operaciones que presuponen una aceptacién bancaria,

¥ cuys documentos se desea redescontar ante FOMEX pues

en este caso elvexpontAdor obtiene los fondos a la vis-
ta sin afectar su 1fnea de crédito, pues 1a aceptacién

se hard por cuenta del corresponsal del importador.

Es aconsejable para todo exportador el uso de 1a carta
de crédito pues &sta representa la garantfa de 2 bancos
sobre todo cuando el exportador no cOnfiaprenamente
en su comprador en virtud de que inican relaciones de
caracter comercial.

Las operaciones de cambio siempre denotan un riesgo inhe
rente, sin embargo existen los contratos swap con los
cuales nos podemos cubrir en cferta forma contra estos
riesgos. Esto es una modalidad que permite al importa-
dor asegurar 1a divisa en que habrd de pagar a un expor
tador en el extranjero sobre todo cuando se teme sobre-
venga una devaluacién o revaluacién.

Los financiamientos swap como suelen 1lamirsele en oca
siones, no necesariamente representan un financiamiento
propiamente, sin embargo nos permite estar asegurados
contra fluctuaciones de las divisas que siempre se ven
afectadas ante cualquier problema polftico.

Tanto el FOMEX como FONEI son fideicomisos ideados y
creados por el gobierno federal para estimular la ex-
portaci6n, alternativa que es invocada por la recien-
te devaluacibn; organismos cuyas tasas de interés ofre
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cidas son més bajas que las que imperan en el merca-
do doméstico.

Es indudable que el establecimiento de estos fideico-
misos alenta-a los industriales a exportar minimizando
riesgos, de esta manera reciben asesorfa adecuada ami-
norando el temor que los industriales tienen en conver
tirse en exportadores potenciales.

México no es un pafs exportador por exelencia, pues

las exigencias internas, no 1e permiten tener exceden
tes que pueda dedicar al exterior; sin embargo con los
estfmulos que el gobierno otorga a través de los fidei
comisos canalizados a través de los servicios que la
banca mexicana ofréce se visualizan atractivos benefi-
cios econSmicos alentando a los industriales a producir
mis sin temor a temer excedentes almacenados dirigien
do éstos hacia el comercio exterior.

Existen ademds de FOMEX y FONEI otros organismos de ca-
racter pdblico y privado de fomento al comercio exte -
rior los cuales deben ser aprovechados por los exporta-
dores como son PROMEX, IMCE, FONEP, COMPROMEX, CEMAI,
COMESEC,

La capacidad de recursos econémicos destinados a las
exportaciones que maneja la banca en México es prac -
ticamente ilimitada y puede ser manejida con tal ver-
satilidad que puede convertir en financiable cualquier
producto destinado a 1a exportacién.

Conociendo y sabiendo utilizar bien todos los recur -

sos que se ofrecen a los exportadores de cualquier pro
ducto, dichos recursos se convierten en {ncentivos para
incrementar m&s 1a participacién de México en el comer-
cio Internacional ayudando con eso al progreso al pafs.
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El FOMEX apoya la pre-exportacifn y venta de productos
manufacturados a tasas preferenciales, que en compara-
cién con las tasas domésticas se obtiene un costo de
financiamiento muy barato.

La 1inea del 3.5% puede ser utilizada para financiar
exportaciones de productos manufacturados al igual
que el FOMEX s61o que esta 1fnea ofrece una tasa no
tan preferencial como la que FOMEX ofrece.

Con los recursos de 1a 1fnea del 1.6% se financian las
ventas a plazo dematerias primas y la tasa aplicada
estd en funcibn del Prime y Libor, por 10 que resulta
mds costosa T1a utilizacidn de estos recursos.

Los fideicomisos que se estudiaron en este trabajo,
tienen entre otros objetivos crear mayor competividad
y de esta menera facilitan un acelerado crecimiento

de 1as exportaciones de bienes manufacturados, lo cual
estd de acuerdo al plan Global de Desarrollo, pues no
es muy positivo que México se convierta en mono-expor-
tador de petréleo.
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ANEXQ "A"

"PRACTICAS Y USOS UNIFORMES PARA CREDITOS DOCUMENTARIOS (REVISION 1974)
DE LA CAMARA INTERNACIORAL DE COMERCIO PUBLICACION No. 290",

Las disposiciones generales, las definiciones y los artfculos si -
guientes se aplicardn a todos los créditos documentarios y obligard
a todas las partes interesadas, a menos que se haya pactado expresa
mente 1o contrario.
En estas disposiciones, definiciones y artfculos las expresiones
"crédito documentario” o "crédito" significan unfconvenio; cual -
quiera que sea su denominacién o asignacién, por medio del cual, un
banco, (el banco emisor), actuando a solicitud y de acuerdo con las
instrucciones de su ciiente (el solicitante del crédito).
I. Efectia pagos a, o a 1a orden de un tercerc (el beneficiario) o
paga, acepta o negocia letras de cambio (giros) expedidos por
el beneficiario, o
II. Autoriza que los pagos sean hechos o tales giros sean pagados,
aceptados o negociados por otro banco, contra la presentaci6n
de los documentos estipulados, siempre que los téminos y condi
ciones del crédito hayan sido cumplidos.
Los créditos son, por su naturaleza, operaciones comerciales distin
tas de las ventas o de otros contratos en que pueden estar basadas,
y respecto de los cuales los bancos se considerardn desligados.
Todas las instrucciones relativas a los créditos documentarios y
los propios créditos documentarios deben ser completos y precisos.
Para evitar confusi6n y malas interpretaciones, el banco emisor de-
berd procurar que los solicitantes no incluyan demasiados detalles
en sus instrucciones.
E) banco, primer titular para ejecutar una opci6n relativa al artf-
culo 32B serd el banco autorizado para pagar, aceptar o negociar el
crédito. La decisi6én de tal banco obligars a todas las partes inte-
resadas. Un banco estd autorizado a pagar o aceptar un crédito
siempre que especfficamente esté designado en el mismo. Un banco es
td autorizado a negociar un crédito, ya sea:
I. Que esté especfficamente designado en el crédito, o
II. Que el crédito sea 1ibremente negociado por cualquier banco.
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f. E) beneficiario no podrs, en ningin caso, prevalerse de las rela -
ciones contractuales que existen entre los bancos o entre el solici
tante y el banco acreditante.

A. FORMA Y NOTIFICACION DE LOS CREDITOS.

ARTICULO 1,

a) Los créditos podrin ser:
1. Revocables
2. Irrevocables

b) Todos los créditos deberdn indicar, claramente si son revocables o
irrevocables.

c) A falta de indicacibn, el crédito se considerard revocable.

ARTICULO 2

Un crédito revocable puede ser modificado o cancelado en cualquier mo -
mento sin previo aviso al beneficiario. Sin embargo, el hanco emisor es
td obligado a reembolsar a la sucursal o a otro banco a quien el crédi-
tohaya sido transmitido o sea disponible por pago, aceptacidn o negocia
cién por cualquier pago, aceptacién o negociacién de acuerdo con los
términos y condiciones del crédito y cualquier modificaci6n recibida
hasta el momento del pago, aceptacién o negociacién hecho por tal sucur

sal o cualquier banco antes de recibir aviso de modificacién o cancela-
cién.

ARTICULO 3

a) Un crédito irrevocable constituye un compromiso firme del banco emi
sor, siempre que 1os témminos y condiciones de éste hayan sido cum-
plidos como sfgue:

I. A pagar o que el pago podr§ ser si el crédito requiere o no
presentacién de letras de cambjo (giros).

I1. A aceptar giros, si el crédito requiere aceptacién por el ban-
co emfsor o serf responsable por su aceptacién y pago al venci
miento si el crédito prevee aceptacién de letras de cambio (gi
ros) giradas a cargo del solicitante o cualquier otro girado
estipulado en el crédito.

IIl. A comprar/negociar, sin recurso para los giradores y/o tenedo-
res de buena fé de los giros expedidos por el beneficiario a
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la vista o a un tenedor, a cargo del solicitante del crédito
0 a cargo de otro girado estipulado en el mismo, para proveer
comprar/negociar por otro’banco si el crédito prevee para com
prar/negociar.

b) Un crédito irrevocable puede ser avisado al beneficiario a través

de otro banco (banco avisador) sin compromiso por parte de éste,

pero cuando el banco emisor autoriza o solicita a otro banco a con

firmar su crédito irrevocable y &ste (1timo 1o hace, tal confirma -
ci6n constituye un compromiso firme del banco confirmante en adi -

cion al compromiso del banco emisor, siempre que los términos y

condiciones del crédito hayan sido cumplidos:

I. A pagar si el crédito es pagadero en sus oficinas ya sea con-
tra la presentacion o no de giros o que el pago serd hecho si
el crédito prevee por pagos-en cualquier otra parte.

I1. Aceptar giros si el crédito prevee aceptacidn por el banco
confirmante, en sus propias oficinas, o hacerse responsable
por su aceptaci6n y pago al vencimiento si el crédito prevee
aceptacién de giros expedidos a cargo del solicitante del cré
dito o por cualquier otro girado estipulado en el mismo.

III. A comprar/negociar, sin recurso para los giradores y/o tenedo
res de buena fe de los giros expedidos por el beneficiario, a
la vista o a un tenor, a cargo del banco emisor o a cargo del
solicitante del crédito o de cualquier otro girado especifica
do en el crédito, si el crédito prevee para compra/negocia -
cién.

Los compromisos no podrén ser modificados ni cancelados sin la con

formidad de todas las partes interesadas. La aceptaci6n parcial o

modificaciones no serdn operantes si no es, con la conformidad de

todas las partes contratantes.

ARTICULO 4.

a)

Cuando un banco emisor instruye a un banco por cable, telegrama o
telex a avisar un crédito y pretende que la confirmacién aérea sea
el instrumento operativo, el cable, telegrama o telex deberd esti-
pular que el crédito ser§ Gnicamente efectivo al recibo de la con-
firmaci6n aérea. En este caso el banco emisor debers enviar el
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instrumento de crédito operativo (confirmacidn aérea) y cualquier
modificacion subsecuente al crédito, al beneficiario a través del
banco notificador.

b) E1 banco emisor serd responsable de cualquier consecuencia deriva-
da de su falta a seguir el procedimiento del p&rrafo anterior.

c) A menos que un cable, telegrama o telex estipule "Siguen detalles”
(o cualquier otra frase similar), o estipule que la confirmacidn
aérea serd el'instrumento operativo del crédito, el cable, telegra
ma o telex se considerard el instrumento operativo de crédito y el

banco emisor no necesitard enviar 1a confirmaci6n al banco notifi-
cador.

ARITULO 5.

Cuando un banco sea encargado por medio de cable, telegrama o telex,
de émitir, confirmar o notificar un crédito en términos similares a
los de un crédito precedente, y que éste G1timo haya sufrido modifica-
ciones, deberd entenderse que las condiciones del crédito por emitir,
confirmar o notificar, se comunicard al beneficiario con exclusién de
las modificaciones, a menos que las instrucciones especifiquen clara -
mente cudles modificaciones ser&n aplicables.

ARTICULO 6.

Si el banco requerido para emitir, confirmar o notificar un crédito re
cibiera instrucciones incompletas o imprecisas, podrd enviar al benefi
ciario una notificacién preliminar, s6lo para informacién y sin respon
sabilidad para el banco. El crédito s6lo serd emitido, confirmado o no
tificado hasta que se haya recibido 1a informacién necesaria.

B. OBLIGACIONES Y RESPONSABILIDADES

ARTICULO 7.

!

Los banco deberén examinar los documentos con cuidado razonable, para-
asegurarse de que los textos estén de acuerdo con los términos y condi
ciones del crédito. Los documentos que en su presentaci6n no sean con-
gruentes entre s, se considerardn no estar de acuerdo con los térmi -
nos y condiciones del crédito.
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ARTICULO 8.

a)

b)

c)

d)

e)

f)

g)

En las operaciones de créditos documentarios todas las partes in-
teresadas contratan sobre docymentos y no sobre mercancfas,

E1 pago, la aceptacidn o la negociacidn contra documentos cuyo --
texto esté conforme con las condiciones de un crédito, hechas por
un banco autorizado para realizarlas, obligard a la parte que ha-
ya dado 1a autorizacidn, a recoger los documentos y a reembolsar
al banco que haya efectuado el pago, la aceptaci6n o 1a negocia -
cién.

Si al recibir 1os documentos el banco emisor considera que &stos
no estén, aparentemente, conformes con las condiciones del crédi-
to, el banco deberd decidir con la sola base de los documentos,
si el pago, la aceptacidn o la negociacifn deben negarse segin --
los téminos y condiciones del crédito.

E1 banco emisor dispondrd de un tiempo razonable para examipar --
los documentos y determinar como se estipuld arriba si procede ha
cer reclamacién.

Si se hace la reclamacidn ésta deberda ser, especificando las rdzg
nes, sin demora y se dard aviso por cable u otro medio rap{do al
banco del cual se recibieron los documentos (el banco remitente)
y se les indicard que los documentos est&n a su disposicidn o les
estdn siendo devueltos.

S1 el banco emisor omite poner los documentos a disposicibn del -
banco remitente u omite devolverlos a dicho banco, el banco emi -
sor estard impedido de reclamar que el pago respectivo, acepta---
ci6n o negociacién no se efectud de acuerde con los términos y --
condiciones del crédito.

Si el banco remitente 1lama 1a atencidn del banco emisor por irre
gularidades en los documentos, o avisa al banco que ha sido paga-
do, aceptado o negociado bajo reserva o contra garantfa con res-
pecto a tales irregularidades, el banco emisor no seré relevado -
de cualquiera de sus obligaciones respecto a este artfculo, Tal
garantfa o reserva concierne dnicamente a las relaciones entre el
banco remitente y el beneficiario.

ARTICULO 9,
Los bancos no asumirdn ninguna responsabilidad en cuanto a la forma -
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suficiencia, exactitud, autenticidad, falsificacidn o efectos legales
de los documentos, ni en cuanto a las condiciones generales y/o parti-
culares estipuladas en los documentos o Superpuestas en ellos, ni asu-
mir§ responsabilidad alguna en cuanto a 1a descripcin, la cantidad,

1a calidad, el peso, el acondicionamiento, el embalaje, el embarque,

el valor o la existencia de las mercancfas que representen los documen
tos, ni tampoco en cuanto a la buena fé o a los actos u omisiones, a

l1a solvencia, al cumplimiento de las obligaciones o a la reputaéidn de .
Jos expedidores, transportadores y aseguradores de la mercancfa, o de
cualquier otra persons, quien quiera que sea.

ARTICULO 10.

Los bancos no asunirén ninguna responsabilidad ni en cuanto a las con-
secuencias de las demoras y/o pérdidas que pudieran sufrir en su trans
misin todos los mensajes, cartas o documentos, ni en cuanto a retra--
sos, a lamutilacidn u otros errores que se pudieran producir en la
transmisi6n de cables, telegramas o telex, ni en cuanto a los errores
de traduccin o interpretacifn de t&minos técnicos. Los bancos ten -
drén reservado su derecho de transmitir los términos de los créditos
sin traducirios.

ARTICULO 11,

Los bancos no asumirdn ninguna responsabilidad en 1o que se refiere a
1as consecuencias que puedan resultar de la interrupcibn de sus pro --
pias actividades producidas por huelgas, paros, motines, trastornos i
viles, insurrecciones, guerras y todo caso de fuerza mayor o por cua-
Tesquiera otras causas independientes de su voluntad. En caso de expi
racién de un crédito durante alguna de tales interrupciones, los ban--
cos no efectuarén ningGn pago, aceptacidn, o negociacidn posterior a
1a expiracibn salvo autorizacibn expresa,

ARTICULO 12,

a) Los bancos que utilizaren los servicios de otro banco para reali-
zar las instrucciones del solicitante del crédito, actuar&n por
cuents y a riesgo de &ste,

b) No asumirn responsabilidad alguna en caso de que las instruccio-
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nes transmitidas por ellos no sean debidamente atendidas, ni adn
en el caso de que ellos mismos hayan escogido al otro banco.

¢) El acreditado debers asumir todas las obligaciones y responsabi-
1idades derivadas de leyes o de usos dé-pafsés extranjeros y de-
ber& indemnizar a los bancos por todas las consecuencias que re-
sulten de tales leyes o usos,

ARTICULO 13.

El banco pagador o negociador que ha sido autorizado a solicitar reem
bolso de un tercer banco designado por el banco emisor y el cual ha
efectuado tal pago o negociacifn no estars obligado a <onfirmar al
tercer banco que €ste ha sido hecho de acuerdo con los téminos y con
diciones del crédito.

C. DOCUMENTOS

ARTICULO 14.

a) Todas las instrucciones para emitir, confirmar o notificar un ‘-
crédito deberdn especificar con precisidn los documentos contra
los cuales debers efectuarse el pago, 1a aceptaci6n o negocia --
cién, ‘

b) Los téminos como “primera clase" o “bien conocido® o “califica-
do" u otros similares no deber8n usarse para describir al banco
los documentos que deberfn remitirse en virtud de un crédito, si
estos téminos figurasen en el crédito, los bancos aceptarén los
documentos tal y como les sean presentados, sin incurrir en res-
ponsabilidad alguna de ‘su parte,

C.1. DOCUMENTOS COMPROBATORIOS DEL EMBARQUE O DEL DESPACHO O TOMA PARA
TRANSPORTE

ARTICULO 15,

Salvo To dispuesto en el artfculo 20, 1a fecha del conocimiento de em
barque 0 1a fecha indicada en el sello de recepci6n o Va {ndicada so-
bre algln otro documento de embarque o de expedicidn, serén considera

das en cada caso, como fechas del embarque o de expedicién de las mer
cancfas,
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ARTICULO 16,

a)

b)

c)

d)

Si las palabras "flete pagado" o "fletes pagados previamente" apa
reciesen estampadas con sello o de alguna otra manera sobre 1os--
documentos probatorios del embakque‘o de la expedicibn, o toma pa
ra transporte serd considerada como justificacion del pago del --
flete,

La mencién "freight prepayable" o "freight to be prepaid* (flete
que debe pagarse previamente) u otras palabras de significado si-,
milar que apareciesen estampadas con sello o en alguna otra for-
ma en 10s documentos no ser&n bonsideradas como una justificacitn
del pago del flete.

Salvo que en el crédito se disponga otra cosa o que en alguno de
los documentos presentados en virtud del crédito se diga 1o con -
trario, Jos bancos podrdn aceptar los documéntos que lleven la --
mencidn de que el flete o los gastos de trasportes serdn cubier -
tos contra la entrega,

Los bancos aceptardn documentos de embarque que hagan referencia
a estampillas u otros costos adicionales a los gastos de flete,
tales como desembolsos relacionados con la carga, descarga u ope-
raciones similares a menos que las condiciones del crédito especi
ficamente lo prohiban.

ARTICULO 17,

Los documentos de embarque que muestren la cl&usula "shipper's load
and count" (cuenta y cargo del embarcador) o "said by shipper to - - -
contain" (declaracibn del contenido por el embarcador) o cliusula de

efecto similar, serfn aceptadas a menos que el crédito especifique lo
contrario,

ARTICILO 18,

a)

b)

Un documento de embarque "limpio" es un documento que no contie -
ne clusulas o anotaciones superpuestas que hagan constar expresa
mente el estado defectuaso de 1a mercancta o del embalaje.

Los bancos rechazar&n los documentos de expedicin que 1leven ta-
les o parecidas cl8usulas o anotaciones, amenos que el crédito in
dique expresamente las cl&usulas o anotaciones que sean aceptables
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C.1.1, CONOCIMENTOS DE EMBARQUE MARITIM)S

ARTICULO 19. .

A menos que el crédito lo autorice expresamente, no serdn aceptados

los conocimientos de embarque siguientes :

1. Los conocimientos emitidos por agentes de transportes.

I Los conocimientos emitidos y sujetos a las condiciones de un con-
trato de fletamento de buque por entero ("Charter Party Bill of
Lading")

IIl Los conocimientos que cubran embarques en veleros.

Sin embargo, salvo instrucciones en contrario contenidas en el crédito

deberdn aceptarse los conocimientos de las siguientes clases :

I. Conocimientos de embarque direétqs "Through bill of lading" emiti
dos por compafifas navieras o sus agentes.’aﬁn cuando cubran va -~
rios medios de transporte.

IT  Conocimiento de embarque corto o abreviado "Short form bi1l of --
lading" o sea conocimiento de embarque emitidos por compafifas na-
vieras o sus agentes. los cuales indiquen algunas o todas las con
diciones del embarque con referencia a su origen o algiin otro do-
cumento que no sea el conocimiento de embarque.

IIT Conocimientos de embarque expedidos por compafifas navieras o sus
agentes, que cubran mercancfas no detalladas, tales como en =----
"pallets" (plataformas) o en "Containers" (contenedores).

ARTICULO 20,

a) Salvo instrucciones en contrario expresadas en el crédito los co-
nocimientos de embarque deberdn indicar que las mercancfas han si
do embarcadas o puestas a bordo de una embarcaci6n determinada,

b) El embarque o la puesta a bordo de una embarcaci6n determinada --
puede ser demostrado, bien sea por un conocimiento de embarque en
el que figuren frases indicando el embarque o la puesta a bordo
de una embarcacifn determinada, o mediante una anotacitn a este e
fecto en el conocimiento de embarque firmada o inicialada y fecha
da del embarque o de 1a puesta a bordo de 1a embarcacién determi-
nada,
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ARTICULO 21,

a)

b)

A menos que el transhordo se prohiba por las condiciones del --
crédito, serdn aceptados los conocimientos de embarque que indi
quen que las mercancfas serdn transbordadas en ruta, a condi---
cidn de que el viaje completo sea cubierto por un solo y Unico
conocimiento de embarque.

Los conocimientos que contengan cldusulas impresas que pemmitan
a los transportadores proceder al transbordo, ser&n aceptados no
obstante que el crédito prohiba los transbordos.

ARTICULO 22.

a)

b)

Los bancos rehusardn un conocimiento que mencione la carga de
las mercancfas sobre cubierta, a menos que el crédito lo autori
ce expresamente,

Los bancos no rehusardn un conocimiento que contenga una cléusu
1a que las mercancfas puedan ser transportadas sobre cubierta

a menos que especificamente indique que la mercancia estd embar
cada sobre cubierta.

C.1.2. DOCUMENTOS DE TRANSPORTE COMBINADO

ARTICULO 23,

a)

b)

Si el crédito solicita un documento de transporte combinado, o-
sea el que prevee un transporte combinado, por 1o menos de dos
diferentes medios de transporte, de un lugar, en el cual las --
mercancfas serdn cargadas a un lugar designado para 1a entrega,©
si el crédito prevee un transporte combinado, pero en ese casono
especifica la forma de documento requeride y/o el emisor de tal
documento, 10s bancos pueden aceptar tales documentos como sean-
expedidos,

S1 el transporte combinado incluye transporte marftimo, el docu-
mento sers aceptado aunque no indique que las mercancfas estén a
bordo de un vapor determinado y aunque haga mencidén de que las
mercancfas, si estdn empacadas en contenedores, pueden ser trans
portadas sobre cubierta, stewpre que no indiquen especfficamente
que estdn embarcadas sobre cubierta.
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ARTIC WLO 24.

A)  Los bancos considerardn como regularles las cartas de porte, o
resquardos del ferrocarril o de 1a navegacién interior, los res-
guardos de viaje, los recibos o certificados de correo ordinario
o aéreo, los resguardos, recibos o cartas de porte aéreo, los co
nocimientos de embarque por autocamiones o cualesquiera otros do
cumentos similares cuando tales documentos 1leven el sello de re
cibido de los transportadores o sus agentes, o cuando muestren
una firma que se supone sea de los transportadores o sus agéntes.

ARTICULO 25,

Cuando un crédito exija una certificacidn de peso, en el caso de ----
transportes no marftimos, los bancos podrdn aceptar el peso declarado
0 el peso superimpuesto por el transportador en el conocimiento de en
barque, a menos que el crédito solicite por separado o independiente,
un certificado de peso, '

C.2. DOCUMENTOS DE SEGURO

ARTICULO 26,

a) Los documentos de seguro deberd ser los expresamente requeridos,
en el crédito y deberd ser expedidos y/o firmados por compafifas
de Seguros, sus agentes o aseguradores individuales autorizados.

b) Las notas de cobertura emitidas por corredores no se aceptarén,
a menos que estén expresamente autorizados en el crédito,

ARTICULO 27,

Salvo que en el crédito se autorice 1o contrario o a menos que el do-
cumento de seguro presentado establezca que la cobertura es efectiva
a mis tardar de la fecha del embarque ¢ despacho, o en el caso de ~--
transportes combinados, la fecha de 1a recepcibn de }a mercancfa se
considerard como evidencia en los documentos de embarque, 10s bancos
rehusarén los documentos de seguro que muestren fecha posterior a las
a las de la fecha del conocimiento o despacho, 0 en el caso de trans-
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transporte combinado 1a fecha de 1a recepcidn de la mercancfa como se evi
dencib en los documentos de embarque.

ARTICULO 28.

a) Salvo instrucciones contrarias en el crédito, el documento de sequ-
ro deberd expresarse en la misma moneda del crédito.

b)  E1 valor minimo asegurado debe ser el valor CIF de la mercancfa,
3in embargo, cuando el valor CIF de 1a mercancfa no puede ser deter
minado en 105,dOCUmentos. los bancos aceptardn como monto mfnimo el
valor del giro expedido al amparo del crédito o el valor de las fac
turas comerciales que sea el mayor.

ARTICULO 29,

a) Los créditos deberdn indicar expresamente el tipo de seguro requeri
do y, cualquiera de los riesgos adicionales que deberdn ser cubier-
tos por términos imprecisos como, "riesgos usuales” o "riesgos or -
dinarios” no deberfn ser usados; sin embahgo, si tales términos im-
precisos son usados, los bancos aceptardn los documentos de seguro
como les sean presentados,

b) A falta de instrucciones precisas 1os bancos aceptardn coberturas
de seguro como les sean presentadas.,

ARTICULO 30.

Cuando un crédito estipule seguro contra "todo riesgo" los bancos acep-

tardn un documento de seguro que contenga cualquier cldusula o anotacibn
"todo riesgo”" y no asumird&n ninguna responsabilidad si cualquier riesgo

particular no fuera cubierto,

ARTICULO 31,

Los bancos aceptardn un documento de seguro que indique que la cobertura
estd sujeta a una franquicia o a un deducible, a menos que se haya indi-
cado expresamente en el crédito que el seguro no debe tener ningin por--
centaje de franquicia.

C. 3 FACTURAS COMERCIALES
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ARTICULO 32.

a)

b)

c)

Salvo instrucciones contrarias en el crédito, las facturas comer -
ciales deben estar.expedidas a nombre del ordentante del crédito,
Salvo instrucciones contrarias en el crédito, los bancos pueden --
rehusar facturas comerciales, expedidas por cantidades que excedan
al 1mporte permitido en el crédito,

La descripcifn de las mercancfas en las facturas comerciales debe-
r& corresponder a la descripcidn estipulada en el crédito. En to-
dos 1os demds documentos las mercancfas pueden ‘ser descritas en
términos generales que no sean incongruentes con la descripcidn de
1as mercancfas en el crédito.

C.4 OTROS DOCUMENTOS

Cuando otros documentos sean requeridos, tales como Recibos de Aduana,
Ordenes de Entrega, facturas Consulares, Certificados de Origen, de Pa-
go, de Calidad o de Andlisis, etc. y cuando ninguna definici6n ulterior
sea dada, los bancos aceptaran tales documentos como sean presentados,

D.

DISPOSICIONES DIVERSAS CANTIDAD E IMPORTE

ARTICULO 34,

a)

b)

Las palabras "aproximadamente" "poco mds o menos" o expresiones si
milares, son usadas en relacifn con el importe del crédito o la --
cantidad o el precio unitario de 1a mercancfa serdn aplicables para
permitir una diferencia que no exceda del 10% o mds o 10% menos.

A menos que el crédito estipule que la cantidad de las mercancfas
especificadas no deberdn ser excedidas o reducidas, una tolerancia
del 3% o mds o 3% menos serd aceptable, siempre que prevea que el
importe total de los giros no exceda del importe del crédito. Esta
tolerancia no es aplicable cuando el crédito especifique cantidad
en unidades, o determinado ndmero de bultos o artfculos individua--
les.

ARTICWLO 385,

a)

Embarques parciales son permitidos a menos que el crédito especffi-
camente estipule 1o contrario,
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b) Embarque efectuado en el mismo barco y para el mismo viaje, aGn
cuando el conocimiento de embarque, evidencia embarque "a bordo"
muestre diferentes fechas y/o indique diferentes puertos de em -
barque, no se considerardn como embarques parciales.

ARTICULO 36.

S1 se hubieran estipulado embarques fraccionados en perfodos determi-
nados y una fraccidn no se embarque en el perfodo autorizado para
ella cesard el crédito de ser disponible para esa fraccidn y todas

las subsecuentes, salvo instrucciones contrarias contenidas en el cré
dito.

ARTICULO 37.
Todos los créditos, ya sean revocables o irrevocalbes, deben estipu -
lar una fecha de vencimiento para presentaciSn de los documentos para

pago, aceptacibn o negociaci6n, no obstante la estipulacidn de una fe
cha 1fmite para embarque.

ARTICULO 38.

Las palabras "a", "hasta que" y palabras similares para estipular la
fecha de vencimiento para la presentacién de los documentos por pago,
aceptacibn o negociaci6n o para estipular la Gltima fecha para el em
barque deberd interpretarse como incluyendo 1a fecha mencionada.

ARTICULO 39,

a) Cuando la fecha de expiracién caiga en un dfa en que los bancos
estén cerrados por razones distintas a las mencionadas en el ar
tfculo 11, el perfodo de validez se extenderd hasta el primer
dfa h&bil siguiente.

b) La fecha 1fmite para embarque no deberd ser extendida en vir --
tud de la extensifn de la fecha de vencimiento de acuerdo con
este artfculo, Cuando el crédito estipule una fecha 1fmite pa-
ra embargue los documentos de embarque fechados después de tal
fecha estipulada, no serdn aceptados, Si no se estipula una fe
cha 1fmite para embarque en el crédito, los documentos de embar
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que fechados después de la fecha estipulada para el vencimiento
del crédito o modificaciones no serdn aceptados, Los demds do--
cumentos que no sean documentos de embarque, pueden sin embargo,
estar fechados hasta e incluyendo 1a fecha de vencimiento prorro
gada,

Los bancos pagadores, -aceptantes o negociadores en tales fechas
de vencimientos prorrogadas deber&n afadir a los documentos su
certificacion en los siguientes t&rminos : "presentados para pa-
go" (0 aceptacifn o negociacin como sea el caso) dentro de la fe
cha de vencimiento extendida de acuerdo con el artfculo 39 de
las Reglas Uniformes".

ARTICULO 40.

a)

b)

Salvo que los términos del crédiio indiquen 10 contrario, las pa
labras "salida" "despacho" "carga" o "envio" utilizadas para de-
terminar 1a Gltima fecha de embarque de las mercancfas, se enten
derd como sin6nimo de “embarque"

Expresiones como "pronto, inmediatamente, tan pronto como sea po
sible" y otras similares, no deberdn utilizarse. Si se usaren,
los bancos 1as interpretardn como exigencia de que el embarque
se haga dentro de Jos 30 dfas siguientes a la fecha de 1a notifi
cacibn del crédito dirigida al beneficiario por el banco emisor,
0 en Su caso, por un banco notificador.

La expresién "en o alrededor de" o expresiones similares se in--
terpretar&n como requisito para embarque durante el perfodo de 5
dfas antes 6 5 dfas después de 1a fecha especificada, incluyendo
el primero y el d1timo de los dfas de dicho perfodo,

ARTICULO 41,

No obstante el requisito del artfculo 37, de que cada crédito debe
estipular fecha de vencimiento para presentacién de documentos, los
créditos deberdn estipular también un perfodo espcffico después de
1a fecha de expedicifn de los conocimientos de embarque u otros do-
cumentos de embarque durante el cual la presentacién de los documen
tos para pago, aceptacifn o negociacién sea hecha, Si el crédito
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no estipula ningln perfodo de tiempo, los bancos rehusardn los docu -
mentos que les sean presentados 21 dfas después de la fecha de expe -
dicién del conocimiento de embarque u otros documentos de embarque.

ARTICULO 42.

Los bancos no estdn obligados a aceptar la presentacifn de los docu~
mentos fuera de las horas de trabajo.

ARTICULO 43.
Las expresiones "primera mitad, segunda mitad" de un mes, deberdn

entenderse respectivamente como del 1°, al 15 y del 16 al dltimo del
mes inclusive.

ARTICULO 44.
Las expresiones "comienzo", "mediados" o "fin" de mes, se interpreta-

r&n respectivamente como, del 1°, al 10, del 11 al 20 y del 21 al dl-
timo del mes inclusive.

ARTICULO 45.

Cuando un banco emisor de un crédito da instrucciones de que el cré-
dito sea confirmado o notificado como utilizables "por un mes, por
sels meses” y otras expresiones semejantes, pero sin especificar la
fecha a partir de la cual el término comenzard a correr, el banco
confirmante o notificador podrd confirmar o notificar el crédito con
validez hasta el final del perfodo asf inicado, a partir de la fecha
de 1a confirmaci6n o de la notificacibn,

E. TRANSFERENCIA

a) Un crédito transferible, es un crédito, en virtud del cual el
beneficiario tiene derecho de dar instrucciones al banco encar--
gado de hacer los pagos o las aceptaciones o a cualquier banco
encargado de efectuar la negociacién para hacer el crédito utili
zable, total o parcialmente, por uno o m&s terceros (segundos be
neficiarios),
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E1 banco a quien se solicite transferir el crédito, que lo haya
confirmado o no, no tendrd obligaci6n alguna de efectuar el ---
traspaso, excepto en los 1imites y formas expresamente consen-
tidas por dicho banco, y a condicién de que les sean pagados
los gastos de transferencia.

Los gastos bancarios originados por las transferencias serdn a
cargo del primer beneficiario, salvo estipulacidn en contrario.
Un crédito s6lo podrd transferirse si ha sido expresamente de -
signado como “transferible" por el banco emisor. Téminos como
"divisible, fraccionable, asignable y transmisible" nada afiaden
al témino "transferible" y no deberdn ser utilizados,

Un crédito transferible podrd transferirse s6lo una vez, Frac-
ciones de un crédito transferible (cuya suma no exceda al total
del crédito), pueden ser transferidas separadamente, siempre
que los embarques parciales no estén prohibidos y el conjunto
de tales transferencias se considerardn como una sola transferen
cia del crédito. E1 crédito podrd transferirse s6lo en los tér-
minos y condiciones especificados en el crédito original, con 1a
excepcién del monto del crédito, de los precios unitarios estipy
lados y del perfodo de validez o perfodo para embarque, los que
podrdn ser reducidos, conjunta o separadamente.

Ademds, el nombre del primer beneficiario puede ser substituido
por el del solicitante del crédito, pero si en el crédito ori-
ginal se requiere expresamente que el nombre del solicitante
aparezca en todos 1os documentos distintos de la factura, tal
exigencia deberd respetarse,

E1 primer beneficiario tiene el derecho de substituir sus pro -
pias facturas por las del segundo beneficiario, por cantidades
que no excedan del monto original estipulado en el crédito, y
por los precios unitarios originales estipulados en el crédito,
y por tal substitucién de facturas el primer beneficiario puede
girar al amparo del crédito por la diferencfa, si resulta, en -
tre su factura y la del segundo beneficiario., Cuando un crédi-

to ha sido transferido y el primer beneficiario va a substituir
sus propias facturas en cambio por las facturas del segundo be-
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neficiario pero omite hacerlo a su primer requerimiento, el ban-
co pagador, aceptante o negociador, tiene el derecho de entregar
al banco emisor el documento recibido al amparo del crédito in -
cluyendo la factura del segundo beneficiario, sin responsabili -
dad ante el primer beneficiario.

E1 primer beneficiario de un crédito transferible puede transfe-
rir el crédito a un segundo beneficiario en el mismo pafs o en
otro pafs a menos que el crédito especTficamente estipule 1o con .
trario. EI primer beneficiario tendrd el derecho de solicitar
que el pago o negociacidn sea efectuada al segundo beneficiario
en el lugar a donde el crédito haya sido transferido, hasta e in
cluyendo l1a fecha de expiracién del crédito original y sin per -
Juicio de los derechos subsecuentes del primer beneficiario para
substituir sus propias facturas por aquéllas del segundo benefi-
ciario y reclamar cualquier diferencia a su favor.

ARTICULO 47.

E1 hecho de que un crédito no estipule que sea tranferible, no afec -
tard los derechos del beneficiario para asignar el producto de tal
crédito de acuerdo con o previsto en 1a ley aplicable,

ANEXO "B"
COSTO DIRECTO DE PRODUCCION,

Fragmento de la circular No. 1740/72 del BANCO DE MEXICO, S.A. cap. V
Hoja V.1.A.2

Para Jos fines de estas reglas de operacidn (FOMEX) se deberd en
tender como costo directo de produccidn la suma del costo de:

a) Las materias primas y artfculos semfterminados o terminados
ntegrantes del producto resultante de la transformacién,
puestos en fabrica.

b) Los combustibles y otros materiales necesarios para la trans-
formaci6n, también puestos en fabrica,

¢) La energfa directamente utilizada en la transformacién.

d) Los salarios y demds prestaciones derivadas de los contratos
de trabajo de los obreros que intervienen directamente en la
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produccibn.

La depreciaci6n de maquinaria y equipo, asf como laamorti -
zaci6n de construccione$ e instalaciones. Este dltimo con
cepto en ningin caso deberd exceder del 10% del total de
los rengIone; a, b, ¢, y d anteriores,
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