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INTRODUCCION

El Instituto Nacional de Estadfstica y Censos
incluye como uno de sus programas continuos el de la En-
cuesta de Hogares. Esta se inicif en 1980 por primer vez
en la historia de Nicaragua. Su tem@tica de estudio est8
compuesta por la investigacibén de la fuerza de trabajo,
las caracteristicas del empleo y el desempelo, la situa-
cién de la educacibn, los problemas de vivienda, fecundi-
dad, composicifn del hogar, niveles de ingresos y migracibn,

entre los m&s importantes.

La metodologifa gque sustenta la Encuesta de Hoga-
res hasta la fecha estd8 basada en las recomendaciones in-
ternacionales, que responden a la estructura capitalista de
los paises desarrollados y buscan establecer comparaciones
entre los paises del mundo sin considerar la heterogenei-

dad de los mismos.

Desde este punto de vista, la Encuesta de Hoga-
res de Nicaragua, incerta en un pais subdesarrollado, a ve~
ces se V& en la obligacifn de hacer adaptaciones forzadas
en cuanto a la clasificacifn de las ocupaciones. Por ejem
plo: el Clasificador Internaéional Uniforme de Ocupacio-
nes (CIUO) elaborado por la OIT, no contiene como una ocu-

pacibn especifica y de peso en la estructura ocupacional al arte
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sano y se vé en la obligacién de ponerlo como JOtros obre-
ros manufactureros y trabajadores asimilados", siendo que
en Nicaragua hay pueblos cuya principal actividad es la ar
tesania. También sucede a la inversa, que el mencionado
clasificador propone ocupaciones tan especializadas que es
dificil encontrar en Nicaragua donde, generalmente, los o-
breros tienen como ocupacifén la de realizar dos o m&s fun-
ciones que en el clasificador aparecen como ocupaciones in

dependientes y especializadas.

Nicaragua en el momento actual, tiene una fuer-
te demanda de datos fehacientes que le ayuden a planifi-
car adecuadamente la economfa del pals, Histb6ricamente
determinada por la transicifn del capitalismo hacia la
economia planificada tiene que buscar respuesta a esa de-
terminacién y planificar de acuerdo a sus planteamientos

politicos,

La Encuesta de Hogares es uno de los instrumen-
tos que permite con cierta dificultad, establecer politi-
cas salariales, analizar la situacibén del trabajo, revi~
sar las condiciones de vida, etc. Sin embargo, &sta no
responde a.la necesidad concreta a la que se enfrenta la
Revolucibn Sandinista como es la de esgrimir polfticas o-
rientando el desarrollo social hacia el fortalecimiento

de las clases trabajadoras.




De esta manera, lo que se pretenderi hacer es

presentar una metodologfa alternativa que permita anali-

zar los mismos datos de la encuesta tradicional a través

de las clases sociales. Por un lado no se alteran los

criterios de comparabilidad internacional, y por el otro
se logra dar respuesta a los lineamiento de base de la Re-
volucibn, De esa manera también es posible medir los re-

sultados de la politica econfmica y establecer 10s correc-

tivos necesarios.

Las clases sociales permiten no s6lo describir
una realidad concreta, sino gque también permiten, con su
an8lisis, explicar los fenfmenos sociales de manera rela-

cionada con el desarrollo social general.

Las estadisticas tradicionales nos muestran si-
tuaciones separadas las unas de las otras, como si no exis
tiera estrecha relacibén de causa y efecto entre los distin

tos elementos que intervienen en la formacifn o manifesta-~

ciébn de un fenbmeno.

Es importante aclarar, que el marco tebrico que
aquil se propone para la elaboracibn de la metodologia se
restringe al anflisis econfmico de las clases sociales,
Con esto queremos decir que se pretende distinguir lo que

se ha dado en llamar la "clase en s1", Nada tiene que ver
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con esto, por tanto, la manifestacibn ideolbgica o polil-
tica de las clases, o sea la "clase para si". Por otra
parte, consideramos gue las clases se deben de analizar
desde un punto de vista cientif;co, a partir de sus condi-
ciones objetivas materiales de existencia segln su ubica-
cibn en la divisién social del trabajo. El problema de la
correspondencia o no correspondencia entre la situacibn
objetiva y su comportamiento politico, es tarea del proceso
de politizacifbn y, no afecta al tipo de relaciones de pro~-
duccibn o, al lugar en la divisibn social del trabajo en

que se halla inserta.

El primer tema importante del que se parte en el
desarrollo del estudio, es el de la divisibn social del tra
bajo. Se analizan las bases tefricas de la divisién social
del trabajo, tanto en cuanto a las naturales, como las so-

ciales. En seguida y, dentro de ese mismo apartédo, se plan

' tean los mecanismos reguladores de la divisifbn social del

trabajo. Por tanto, la divisifn social del trabajo es con-
siderada como la categoria clave tanto para el anflisis de
las clases sociales, como también para la eleccifn de los

indicadores a un nivel mucho m&s préctico,

El segundo tema, subdividido en apartados, es el
de las leyes tendenciales de la sociedad, de tal forma de

poder explicar c6bmo, de determinadas relaciones sociales de



produccién se derivah leyes que explican el movimiento ten-
dencial de la sociedad, Al mismo tiempo, esa combinacién
de relaciones sociales de produccién permite conocer una
estructura o tipo en particular de economfa, De allf de-
rivaremos, entdnces, la eleccibn de los indicadores; o sea

la metodologia para la determinacifén de las clases sociales

en Nicaragua.

No podemos dejar de mencionar que a lo largo de
la exposicibn se po.dré&n apreciar algunos planteamientos
"suis generis" en lo que respecta a la combinacibn o tipo
de relaciones sociales de produccibn en el caso de Nicara-
'gua. Ello, se debe mis que al an&lisis cientifico, a los
resultados del ﬁrabajo directo en el campo de la estadis-
tica social; gque ante los nuevos intereses y motivaciones
del proceso revolucionario, surgen muchas veces formas que
siempre existieron pero no se vefan, En ese sentido el pro
ceso/revolucionario es un 6ampo rico para el desarrollo cien
tifico. Pero, por la misma razbn de que muchos de los plén—
teamientos se derivan de la experiencia concreta de casi
tres anos de proceso revolucionario, mucﬁas pe estas mani-
festaciones no han cristalizado en tendencias del todo mar
cadas, Asi es posible que hayamos tomado casualidades por
manifestaciones m&s permanentes o generalizadas y aceptamos,

~gustosamente, la critica en este sentido.



l., EL TRABAJO

El trabajo constituye la actividad mediante la
cual el hombre actfia sobre el medio ambiente natural para
proveerse de los bienes que satisfagan las necesidades fun
damentales para la vida. Necesidades tales como comer, be-
ber, descansar, recrearse y, en general, asegurar la super-
vivencia y reproduccifn de la especie. Por tanto el traba-
jo es condicibén de toda sociedad. Con esto queremos decir
que ninguna sociedad puede sobrevivir sin trabajo. Esta
es en definitiva la tesis iltima de la concepcifn materia-

lista de la historia. En este sentido Engels mencionaba:

"La concepcifn materialista de la historia parte
del principio de que la produccifn y con ella el
cambio de productos constituye la base de todo
el orden social;. de que en cada sociedad que pre-
senta la historia, la reparticibn de los produc-
tos, y con ella la jerarquia social de clases y
6rdenes, se rige segn la naturaleza y la forma
de produccifn y segfin la forma de cambio de las
cosas producidas", (1970:280).

Con esto no se trata, en ningGn momento de rela-
cionar mec&nicamente la forma de produccién con el funcio-
namiento completo de la sociedad. De hecho basta pensar
que la produccibn de bienes naturales en el hombre es una
accibn previamente establecida en la conciencia y, por tan-
to representada idealmente antes de ser realizada. Preci-



samente lo que diferencia al hombre de los animales es que
mientras los Q4ltimos act@Ban por instinto, sobre la motiva-
cifn de la situacifén inmediata, el hombre es capaz de pre-
veer el futuro y, en ese sentido imaginar el producto de

algo todavia no realizado. Teniendo esto en consideracién,
se hace evidente que no es s6lo la vida material lo que de-
termina el funcionamiento de la sociedad, porque esa misma
vida material es fruto de 15 accibén consciente del hombre

sobre la naturale:za.

A pesar de lo anterior existe un determinante
iltimo que permite seguir el hilo de 1la historia. Dicho
determinante, son las relaciones sociales de produccifn,
en combinacifn con el nivel de organizacién y desarrollo
de las fuerzas productivas, En otro parrafo, m&s largo,

Engels resume asl-lé teorfa del materjialismo hist6rico:

"...Seglin la concepcifn materialista de la his-

toria, el factor que en ﬁltima'instancia deter~

mina la historia es la produccién y la reproduc-
cibén de la vida real, Ni Marx ni yo hemos afir-
mado nunca m&s que esto, Si alguien lo tergi-
versa dicien&o que el factor econbmico es el

Ginico determinante, convertir8 aquella tesis

en una frase vacua, abstracta, absurda, La

situaci®bn econbmica es la base, pero los diver~




sos factores de la superestructura que sobre ella
se levanta -las formas politicas de la lucha de
clases y sus resultados, las Constituciones, que
después de ganada una batalla, redacta la clase
triunfanta, etc., las formas juridicas, e incluso
los reflejos de todas estas luchas reales en el
cerebro de los participantes, las teorias politi-
cas, juridicas, filosbficas, las ideas religiosas
y el desarrollo ulterior de éstas hasta convertir-
las en un sistema de dogmas ejercen también su in-
fluencia sobre el curso de las luchas historicas

y determinan, predominantemente en muchos casos,

su forma." (1971 tomo iI:490).

Partiendo entonces del trabajo y la produccién
social, como el elemento determinante en filtima instancia,
debemos referirnos a la forma en que se distribuye dicho
trabajo en una sociedad. Por lo pronto, no todos los indi-
viduos realizan las mismas actividades en una sociedad de-
terminada., Hay diferencias entre los seres humanos que o-
bligan a desarrollar actividades distintas entre unos y o-
tors, Estas diferencias pueden ser: diferencias de sexo
que dividen a las mujeres de los hombres; diferencias de
edades que imposibilitan a un viejo hacer lo que un joven,

o a &ste lo que un nifio; o habilidades innatas para los di-
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ferentes tipos de arte } ciencia. Pero tambié&n hay dife-
rencias que provienen del nivel de desarrollo de la socie-
dad. A medida que se desarrolla la té&cnica crecen las di-
ferentes actividades y se incrementa la divisibn éocial del
trabajo. Por Gltimo tambi&n hay diferencias que se derivan
del medio ambiente donde vive la sociedad. Los pueblos pes
cadores se ubican a las orillas del mar, las lagunas o los
rfos. La agricultura surgif hist6ricamente allf donde 1la
naturaleza facilité la irrigaci6én de los suelos. Mineros
s6lo puede haber alli donde existen las riquezas minerales,
Veamos entonces, a continuacifén la divisién social del tra-

bajo.




2.- LA DIVISION SOCIAL DEL TRABAJO

La divisién social del trabajo es entonces, la re-
lacibn que establecen los grupos humanos y los individuos al
desarrollar trabajos diferentes dentro de la sociedad. Una
vez creadas estas diferentes acti§idades o funciones, ya son
un requisito para la sociedad; se vuelven imprescindibles y
constituyen una nueva rama de la divisi®én social del trabajo.
.Por ejemplo, el surgimiento de las diferentes artesanias lan-
za diferentes valores de uso a los consumidores. Estos valo-
res de uso, de materiales de diferente origen (agricola, fo-
restal, minero, animal, ideol6gico, como la literatura, la m@
sica o la religibn, etc.) se vuelven imprescindibles para la
sociedad. Con ello también se vuelven imprescindibles sus
creadores, ya que la especializacién los ha convertido en G-
nicos conocedores de la form& de produccibn, en monopolizado-
res de un lugar dentro de la divisibn social del trabajo. Con

ello, sus actores adquieren intereses propios. Es asi como

los intereses de los distintos grupos sociales se derivan, en

filtima instancia, de la actividad que desempefian o sea del tra

bajo. En tanto se realizan trabajos diferentes habrd en la so

ciedad intereses diferentes,

Pero, volvamos a la divisi®n social del trabajo.
Veamos mds en detalle cufles son sus determinaciones. Encon-




tramos dos tipos de determinacibnes: a) las determinaciones

naturales y, b) las determinaciones histérico-sociales.

Entendemos por determinaciones naturales de la di-
visifén social del trabajo, aquellas gue est&n dadas por la na
turaleza del hombre y el medio ambienté. Entre las que atafnen
al ser humano podemos mehcionar: determinaciones por sexo, de-
terminaciones por edad y determinaciones por raza. En cuanto
a las determinaciones del medio ambiente encontramos: las re-
lativas a las riquezas naturales o caracteristicas del medio

ambiente; y las de ubicacifén geogréfica.

Las determinaciones por sexo se basan, fundamental-
mente, en el proceso de procrea?idn que determina de manera
particular la participacifn de éa mujer en las actividades pro-
ductivas y, por consiguiente, eé la divisibn social del traba-~
jo. El papel de la mujer en la reproduccifn es particular.

Es ella quien tiene que tener especial cuidado en la etapa de
~gestacibn; luego es quien £endra la responsabilidad del sus-
tento del nifno los primeros momentos de su vida, te hecho
en particular, determina su participaci®n en las actividades

productivas y en la divisién social del trabajo. Es claro



que esto varia significativamente de una etapa de desarrollo
a otra. En las primeras etapas hist6ricas se le asignf tra-
bajos que no implicaran una mayor movilidad fuera del hogar;
trabajos que fueran compatibles con el amamantar y con el
cuidado de la prole, Esto es, cuidar el fuego, recolectar
frutos cercanos al hogar, confeccionar el vestido y hasta
elaborar herramientas, Desde este momento pues, el trabajo
se divide se*ualmente en aquel de las mujeres y los exclusi-
vos del hombre; aunque, obviamente, hay un sinnfmero de tra-
bajos que los desempefia, indistintamente, cualquier sexo, El
hombre, a su vez, ve su trabajo determinado por el mismo he-~-
cho que limita a la mujer'a no moverse de la casa, El debe~-
r8 recorrer largas distancias si es necesario para obtener
los alimentos; deber@ ser ei_que utilice la fuerza fisica que
amerite la caza, etc, Se dan las bases asi para la divisibn
fisiol6gica del trabajo., Es importante tener en cuenta esta
diferencia original para estudiar sus manifestaciones a lo
largo de la historia., Pero si bien es cierto que a medida
que se desarrolla la sociedad las posibilidades técnicas per-
miten una mayor incorporacifn de la mujer a los diferentes
trabajos, existe una diferencia objetiva que llev6 a las mu-
jeres a efectuar tareas mayormente domésticas y, con ello,

al aislamiento respecto de la sociedad en su conjunto y a la

opresifbn y explotacibn por parte del hombre. Pero las dife-
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renciaJ naturales tienen manifestaciones diferentes a medida
que se desarrolla la sociedad, Bajo el capitalismo llega un
momento en que el capital comienza a utilizar masivamente el
trabajo femenino y con ello 1la ubicacién.del trabajo por se-

x0 en diferentes ramas de la actividad; escribe Dierckxsens

al respecto:

“Con la incorporacibn progresiva de la mujer al
trabajo pata el capital, esa misma fuerza de tra-
bajo contratada para trabajos serviciales y sumi-
sos por su contenido (enfermera, secretaria) ser§
m8s productiva que la fuerza de trabajo masculina.
La consecuencia es la segregacibn de los mercados
de fuerza de trabajo por sexo, por encima de la
segregacibn racial", (1981:19).

Si ciertas actividades son prioritariamente reali-
zadas éor mujeres y otras por hombres; habr8 intereses parti-
culareé que provienen de la naturaleza biol8gica de la fuer-
za de trabajo y de la actividad y ubicacién concreta en la
divisifn social del trabajo. En términos de nuestro interés
en una metodologfa para deferminar las clases sociales, la

informacifbn por sexo es entonces importante para el an8li-

sis de la divisién social del trabajo,

Actualmente en Nicaragua existe participacibn di-
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ferente del hombre y la mujer en el proceso productivo, Bas-

ta comparar lo datos de poblacibn‘econbmicamente'activa para

demostrarlo, La filtima Encuesta de Hogares de Nicaragua (EHN)

determiné que de cada 100 hombres 54 mujeres pertenec!an a la
PEA, Este alto grado de participaciﬁn se debe, ante todo, al
hecho que el alto nivel de pauperizaciGn hace que el sustento
que procura el hombre‘nohalcance‘para la reproduccién,de la

fue;za_dé,trab;jd familiar y sga“necesario que la mujer y por

Gltimo: los nifios salgan a trabéjar,

Pero que. la tasa de participacibn de la mujer sea

,alta no aignifica que su participacion sea semejante. Los

ﬁltimos datos de la Encuesta de Hogares de Nicaragua, sefia~
1an que para el estrato de ingre m&a bajo, de: hasta 600 .

cbrdoba , hay 354 mujeres cada 100 hombre en Managua, lo

que ignifica 2,5 vece més en~e1 grupovdonde la fuerza de

‘trabajo estf més descalificada. Esto demuestra, una vez

‘que prevalecen 1as determinantes aociales, sobre las

naturales en la divisibn social del trabajo,

La determinacibn por edades es otro elemento na-
tural en la divﬁsidnfnocial de trhbajo. Desde las socieda-
de primitiva , y aGn en el coﬁportamiento de los animales,
los adultos ejercen un papel muy difirente al de los nifios
o los ancianos, Son los adultos y quiz8 los adolecentes
quienes hacen los trabajos m& rudos o los que guerrean,

o los8 que tienen la responsabilidad mayor en la obtencibn

P T




de los alimentos, No asf los ancianos que son los maestros
de las nuevas generaciones ni los nifios que est&n en proce-

so de aprendizaje y que tienen una participacién secundaria

en el trabajo social,

Bajo el capitalismo es particularmente importante
el an8lisis de la fuerza de trabajo por edades, E1 rango
de edades de los obrerOS'asalafiédos tiene que ver, direc-
tamente con la amplitud y profundidad del desarrollo dél ca-
pitalismo, En lqs'primeros‘momehtoé,'cuando'eiééapitaliSmo
basa su expansién en la acumﬁl&éiﬁn originaria, la enorme
masa de desogupadbs permite al“capital'utilizar la fuerza
de trabajo.ep éus moméntos_de‘mayor rendfﬁienté; esto es,
entre los 15 y los 30 6 35 aﬁoé, A médida que ée van des-
truyendo las formas precapitalistas, es el mismo capital el
que se encéxga de "cuidar" de la fuerza de trabajo. Ya no
existe la misma facilidad de antes de sustituir la fuerza
de trabajo cuando llega a los treinta afios por otra més
joven, ya que el ejército de reserva ha disminuido. Por
ello surgen las politicas estatales de seguridad social que
fienden a hacer 4til la fuerza de trabajo en su segunda e~

tapa: de 30 a 45 afos. Escribe Dierckxsens:




"Al disminuir las posibilidades de reclutamiento
de fuerza de trabajo en el nexo no capitalista
para reponer la fuerza de trabajo desgastada en
el nexo capitalista, los capitalistas como clase
se ven obligados a conservar mejor esa fuente de
plusvalia, Pues al disminuir las posibilidades
de sustitucibn de la fuerza de trabajo, el capi-
talista se ve obligado a prolongar la vida pro-
ductiva del obrero. Los capitalistas, en otras
palabras se ven obligados a 'alimentarse' de a-
quella fuerza de trabajo que se encuentra en el
segundo ciclo de la vida productiva (de 30 a 45
afios de edad), Ahora bien, la prolongacifn de
la vida productiva requiere, péra poder mantener
un mdximo nivel de productividad del obrero, la
conservacién de su fuerza de trabajo, o sea, re-
quiere la seguridad social". (1981:12).

En Centroamérica es particularmente interesante,
como este proceso se manifiesta en Costa Rica, mientras
que por ejemplo en El1 Salvador, las posibilidades de la
sustitucibébn de la fuerza de trabajo con poblacibn de ori-
~gen agrario, separada de sus medios de produccibn ha lle-
vado a un desinteré&s total por parte del Estado en las con-
diciones de vida del trabajador asalariado; con ello han
contribufdo a la situacifn revolucionaria que se est8 vi-
viendo,

Las edades constituyen bases naturales particu-
larmente importantes para generar intereses diversos en
sus actores, Su informacifn brinda un instrumental ina-
gotable para el anflisis de la divisi6n social del trabajo
y, por tanto, de las clases sociales en el capitalismo.



Fue este también un factor importante en el pro-
ceso revolucionario nicaraguense, Hoy en dfa aGn podemos
ver, c6mo la fuerza de trabajo asalariada se reproduce,
principalmenté por la via de la sustituibilidad, El si-

guiente cuadro, de la estructura de edades segln ocupacibn

lo senala:

Estructura por edad de la fuerza de trabajo segfin categoria

de ocupacibn Managua. 1980. Estructura porcentual.

Edad Asalariados Cuenta Propia
Total 100.0 % '~ 100,0 %
10-19 10.0 5.0
20~-34 54,0 31,0

35 y més 36,0 64.0

Fuente: INEC. Boletin Demogg&fico No,7:71.

El grueso de los asalariados son ocupados entre
los 20 y los 34 anos segfin la estratificacibn, Una vez
alcanzada dicha edad, deben de pasar a engrosar las filas
de los trabajadores por cuenta propia (por lo regular sub-

ocupados) segfin lo insinfia la flecha,

El tercer y filtimo determinante natural derivado
de la naturaleza biolb6gica del ser humano es, la raza. De

manera directa, la raza no proporciona elementos para esta-




blecer diferencias en la divisi6bn social del trabajo, como
ocurre con los sexos o las edades. Sin embargo, la raza,

brinda los elementos para que se utilice este factor para

acentuar la explotacifn de unas clases sobre otras.

El desigual desarrollo del capitalismo a nivel
mundial, creb zonas (Europa) donde se generalizaron las re-
laciones capitalistas antes que en el resto del mundo. La
necesidad de expansifn delvqapital Yy exportacién de E&ste
(1mperialismb) ubica a los dem&s pueblos del mundb, auto-
médticamente bajo el mando del capital. Los convierte en ex-
plotados y, utiliza los rasgds fenotipicos para facilitar y
~generalizar la opresifn ideol6gica sobre la base material.
Se establece asi un mercado de trabajo con caricter de se-

|
~gregacibn racial,

\

El capitalismo que ha consolidado el racismo, creb
al mismo tiempo intereses particulares, sedﬁn las caracteris
ticas raciales o étnicas (culturales) de la boblaci6n en la
divisibn social del trabajo, Es innegable hoy en dfa el pa-
pel que juega en Centroamérica la motivacifn étnica dentro
de los procesos de liberacifn (Guatemala), Dentro de una
misma clase social, existen intereses particulares segfin la
adscripcibn €tnica o las caracteristicas raciales de la po-
blaci6n, El proletariado de color siente la opresifn racjial

de sus hermanos de clase blancos. Por ello el triunfo de un




proceso revolucionario no acaba. inmediatamente con la dis- |
criminaci®én racial; ain cuando al destruir las bases de la |

explotacifn se destruye, al mismo tiempo, las bases de la dis

criminacién,

Nuevamente incluiremos una cita de Dierckxsens,

donde concluye el papel del racismo en la conciencia de cla-

se:

"El racismo contribuye a retrasar la conciencia

de la clase trabajadora., Cuando.el capital ex~
plota 'la fuerza de trabajo segregando este ejér-
cito de trabajadores segfin sus particularidades
étnicas, aparece todo como si un grupo &tnico,

los blancos, explotaran a los otros, logrando

asi una divisibn y oposicifn entre ambos grupos,
La segregacifn de los trabajadores improductivos
o calificados y en puestos de supervisifn, de los
productivos o no calificados en puestos de subor
dinados, coincide con. la segregacibn €tnica. El <
resultado de ello es que la ideologia pequefio~-bur j
~guesa comienza a encarnar en las particularidades
raclales, encubriéndose aGn m8s todavia las con-
tradicciones de clase, La situacifn humilde de

la clase de obreros no calificados se nos presen-
ta ahora como el producto de la falta de ambicio-
nes y de la holgazanerfa propia de la raza, escon-
diendo lo que realmente son: una clase de explo-
tados, humillados y discriminados proletarios",
(1981:54).
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Para Nicaragua es particularmente importante e}
andlisis étnico de la sociedad y, su participacibén en la
divisi6n social del trabajo ya que, en el correr de 1981~
1982, el imperialismo ha estado utilizando al movimiento
indigena con propf6sitos contrarrevolucionarios aprovechén-
dose del atraso politico producto de que en la Costa Atlé&n-
tica de Nicaragua =~zona donde habita la poblacién indigena-
no se desarroll® pr8cticamente la guerra revolucionaria co-
mo ocufrié en el Pacifico y, con ello tampoco el desarrollo

de una conciencia revolucionaria y antiimperialista.

Pasemos ahora a ver las determinantes naturales
de la divisifbn social del trabajo que se derivan del med;o

ambiente y de la ubicacibn geogré&fica,

En primer lugar, podemos hablar del medio ambign—
te, HistOricamente la actividad de los pueblos se vib dé-
terminada por el medio ambiente en que se desarrollaron.

La rigueza natural del lugar determin6, en parte, lo que
se producia, Si era selva, habrfa caza y la necesidad de
hacer viviendas que protejan de las fuertes lluvias, §Si la
comunidad se encontraba a la orilla del mar, la actividad
central serfa la pesca y, se desarrollarfa una divisi6n del
trabajo a medida que se incrementaba los conocimientos téc-
nicos alrededor de dicha actividad. Unos se encargarfan de
tejer las redes, otros de afilar las lanzas; las mujeres de

limpiar el pescado, otros de pescar, etc,



A nivel mds general, a nivel mundial, el globo
terrdqueo se compone de diferentes suelos y medio ambiente,
Hay zonas frias, templadas y cdlidas a las que corresponden
suelos propios, vegetacibn propié Y en general riqueza natu
ral diferenciadas. En tanto el mundo estd dividido en pai-
ses, &stos presentan caracteristicas diferentes los unos de
los otros. De esta manera podemos encontrar paises ricos
en minerales metdlicos como es el caso de Chile, Perd, Bo-
livia, México, etc, o patses donde la industria extractiva
principal es el petr6leo, como Estados Unidos, México, Ve-
nezuela, Arabia Saudita, etc, También estdn aquellos pai-
ses cuyas tierras son propicias para la agricultura y, den-

tro de la agricultura para cierto tipo de cultivo. Bujarin

anotaba al respecto:

"De este modo, la diferencia de esferas de pro-
duccibn es aqul el resu%tado de condiciones na-
turales de produccibn, ENo~es diffcil apoyar es-
ta tesis con miltiples ilustraciones. Tomemos
por ejemplo, las materias vegetales. E1l café
no se cultiva sino en ciertas condiciones de
clima, Principalmente en el Brasil, parte de
la América Central,

El cacao no se produce m8s que en los paises del
tré6pico, El caucho que desempefia un papel tan
importante en la produccifn moderna, exige igual~
mente ciertas condiciones climatolBgicas que ha-
cen que su cultivo sea exclusivo de algunos palises

At N SN )




El algodén, que de todas las materias fibrosas
ocupa, por su importancia el primer lugar en la
vida econfmica, se cultiva en los Estados Unidos,
India......" (1977:35).

En el caso de Nicaragua, aquil hay grandes posibi-
lidades de explotacién forestal, en la zona de la Costa A-
tl&ntica. Potencialidades excepcionales para el desarrollo
de la agricultura, y la ganaderia. En el terreno agricola,
y en lo que se refiere a los cultivos de ciclo corto, Nica-
ragua tiene la posibilidad de realizar dos cosechas al afio
en productos tales como el mafiz o el frijol o el sorgo, de-
bido 5 las lluvias regulares durante 8 meses al ano que po-
sibilitan la humedad necesaria y, las condiciones atmosféri-
cas que permiten el crecimiento y maduracién del mafz en 90
dlas. Caracteristica €sta que en otros pafises solo se logra
‘mediante la intervencién humana, con el riego artificial; es

aqu! ventaja de la fertilidad natural del suelo y el clima.

Asf, las cualidades especificas de cada zona ha-
cen que cada uno de los paises adopte un lugar en la divi-
s8ifén social del trabajo de acuerdo -en parte- a lo que pueda
explotar de su naturaleza., Se crea entonces la divisifn es-
pacial o territofial del trabajo a nivel internacional. Es-
ta divisién espacial del trabajo tiene sus bases en la pro-

duccibn agricola, ganadera y minera ya que es la produccibnque dehe




sujetarse, m8s directamente, a las condiciones naturales. Le~-

nin sehalaba al respecto:

"Por su misma naturaleza la transformacién de

la agricultura en produccibén mercantil se ope-
ra a través de una via particular, no parecida
al proceso correspondiente en la industria. La
industria transformativa se escinde en ramas di-
versas, auténomas por completo, consagradas a la
produccién exclusiva de un producto o de una par-
te de un producto, La industria agraria no se
escinde en ramas totalmente separadas; no hace
mis que especializarse en la produccién de uno

u otro pruducto para el mercado, subordinando
los restantes aspectos de la agricultura a este

producto principal (es decir mercantil). (1971:
299-300) .

Otro caso interesante es, por ejemplo, el culti-
vo de la Coca en Bolivia. La planta sflo crece en clima
frfio, a una cierta altura sobre el nivel del mar y, bajo
tierras de calidades particulares. Estas caracteristicas
hacen de la zona de los Andes un lugar monopflico para su
produccibn; llega el producto a tener entonces un precio

exhuberante en el mercado mundial,

La ubicaci6én geogréfica de los paises y, su re-

lacibn respecto a los mercados es otro determinante en la



divisibn social del trabajo. Para Europa, el hecho de en-
contrarse entre dos mares fue una determinante natural que
favoreci6 el desarrollc del comercio mundial y, con ello, el

surgimiento del capitalismo.

Nicaragua ha sido una zona estratégica para el

imperialismo norteamericano, A mediados del siglo pasado

y, ante la eventualidad de la construccifén de un canal in-
teroce&nico, los Estados Unidos comienzan su ingerencia en
la politica y economia de Nicaragua, gque para comienzos de
este siglo se manifiesta en un total control econfmico y po-
1ftico del pais. Por un lado la posibilidad de la contruc-
cibén del canal interoce&nico y por otro, la cercania de los
mercados de Estados Unidos hacfan de Nicaragua una presa co-

diciada por el imperialismo,

Estas caracteristicas geogrlficas llevaron al sa-
queo indiscriminado, por parte de los enclaves imperialis-
tas de las riquezas naturales de la Costa Atlantica de Ni-
caragua, como fue el caso de las maderas, de los minerales
y del banano principalmente. Se negb asi la posibilidad his-
térica de un desarrollo independiente o por lo menos, se lo

distanci®b en la historia,

Por Gltimo debemos aclarar, que en el caso de




todas las determinantes naturales mencionadas anteriormente

(tanto en las que tienen relacibdn con el ser humano, como
aquellas relativas a la naturaleza ambiental y de situacibn),
estas van relegando su importancia en la medida en qhe la so-
ciedad se desarrolla y nuevas técnicas permiten la utilizacién
o el traslado de bienes de una regifn a otra. La riqueza no
es riqueza en si; sino que depende de las posibilidades téc- ;
nicas de explotarla, Asil el petrfBleo siempre ha existido,
pero su utilizacibn econbmica se remite a no més de un si-
'glo atr8s, Con esto queremos decir que las determinantes
naturales dependen, al fin de las determinantes sociales o
sea, del grado de desarrollo de las fuerzas productivas y

el carécter de las relaciones sociales de produccién. A
esterrespécfo Bujarin sehalaba:

"Pero cualquiera que sea su importancia, las di-
ferencias naturales de las condiciones de pro-
duccibn pasan cada vez mds a un plano posterior
con relacibn a las diferencias que hace nacer el
crecimiento desigual de las fuerzas productivas
en los diversos paifses". (1977:36),

Pasamos a ver entonces, las determinantes socia-
les que convierten en relativas, las posibles ventajas na-

turales dentro de un contexto histé6rico determinado.



b) Las determinaciones sociales de la divisién social del

Ya explicamos como interviene la naturaleza en el
desarrollo social y por lo tanto, en la divisi®n social del
trabajo. Ahora bien, la naturaleza no puede transformarse
con el objeto de ser aprovechada por el hombre, por si so-
la, se necesita de la acci8n humana para que sufra algGn
cambio, En este caso pensamos en la naturaleza como un
elemento pasivo y en la accifn del hombre como el elemento
activo. A medida que la humanidad evoluciona, el hombre se
desarrolla y transforma la naturaleza. Es el desarrollo de
las fuerzas productivas que permite cada vez m&s la trans-
fbrmacién'cualitativa-de la naturaleza; Es la conjugacifn
de estos dos elementos (naturales y socialeS) los que van
~generando cambios en la divisibn social del trabajo, Por
ejemplo, los yacimientos petroliferos pueden ser una rique-
za muerta si el hombre no actfia sobre ellos y se dispone a
explotarlos., Pero su explotacifn se dar& cuando las fuer-
zas productivas hayan alcanzado el desarrollo que posibili-
ten su explotacifn. A su vez, el descubrimiento del petr6-
leo va generando nuevas necesidades en el mercado y esto im-
pulsa a extraerlo al menor costo posible lo que al mismo
tiempo, impulsa el desarrollo teénolﬁgico y con &1 el de

las fuerzas productivas.




El desarrollo de las fuerzas productivas genera
nuevas relaciones sociales de produccibén que van cambiando
cualitativamente a lo largo de la historia y determinando

diferentes modos de produccidén.

La primera gran divisién social del trabajo que
se establece sobre bases propiamente sociales es la sepa-
racibn de la ciudad y el campo, o, 10 que es lo mismo, la

separacifn del trabajo intelectual del trabajo manual.

En las comunidades primitivas, la primera ex-
presi6én de la divisibn del trabajo se da entre tribus di-
ferentes. El intercambio se genera al exterior de la co-
munidad. Esto en tanto cada comunidad se ubica en un me-
dio ambiente diferente y, pdr tanto, tiene productos del
trabajo humano diferentes que pueden intercambiar con sus
vecinos. Una vez gue las tribus primitivas encuentran las
condiciones que le permiten aumentar la productividad del
trabajo, es decir, una vez que las condiciones del terreno
le permiten establecerse en un lugar de manérawsedentaria;
que empiezan a utilizar métodos m&s efectivos para la ca-
za y la recoleccibn de los alimentos o la pesca; y que
por Gltimo, es factible la conservacibn de los alimentos;
surge el excedente. El excedente, como sobreproducto so-

cial permite establecer intercambios con otras tribus. Sur-
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gen, |por ejemplo los intercambios entre pueblos pastores

y pueblos agricolas., La especializacifn se basa en las
caracterf¥sticas naturales donde se asienta la comunidad.
Peré, el excedente hace posible, al mismo tiempo que cier-
tas personas se especialiéen en determinadas actividades

y surge la divisi6n social del trabajo al interior de las
mismas comunidades, EI1 excedénte impulsa la especializa-
cibn y ésta el ae55rr5110 dé las fuerzas produc£i938: sur-
ge asi 1a separacidn del trabajo intelectual del trabajo
ﬁanual y, con ello, las claaes sociales diferenciando a

los que dirigen de los que trabajan directamente. Sur~

~gen los explotados y los explotadores. La manifestacién

de esta divisibn del trabajo esta dada. por el surgimiento
de las ciudades. La s;guiente,cita de Marx, aunque 1a:ga,
permite ver estas dos grandes etapas en la divisifn social
del trabajo. Primero la que se refiere al intercémbio al
exterior de los pueblos o comunidades, Luego la que se ge-
nera ‘al interior al separarse el trabajo intelectual del

trabajo manual:

"POor otra parte, como hemos ob ervado ya, el

intercambio de productos surge en los puntos
en que diversas familias, tribus, entidades
comunitarias, entran en contacto, puesto que
en los albores de la civilizacifén no son per-
sonas particulares, sino las familias, tribus,
etc., las que se enfrentan de manera aut6noma,
Diversas entidades comunitarias encuentran dis-~-

. Hay
o RS E e
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tintos me d i o's Produccidédny.di
ferentes medios de su stencia en su entorno na-
tural. Difieren, por . nsiguiente, su modo de
produc016n, modo de v Y productos. Es esta
diversidad, de origeng tural, la que en ‘el con-
tacto de las entidadep comunitarias genera el in-
tercambio’ de los prod#
e, tran”

os respectivos y, por en-
fmacién de esos’ productos»
mb: .1ahdiferen-
a entre . sino qu
re1a°1ona

c16n soeial global 3
; surge aquI por el inter-

producciﬁn en un princgpio

1entes unas de otras. AL;
?Ggica del trabei_ consti

conexo se di locan unos
se disocian roceso de disociacién al
ue- el intercambio de canc!as con entidadesvco-
munitarias extranas da} yﬁsej
1ndepend12an‘ha5ta u |

‘ lo que media
la conexifn entre lo versos ttabajOQ; En un i
caso se vuelve dependi te de lo Qﬁe;antes era
aut6nomo; en el otro, ‘1ndepepdi2a lo antafio
erendiente.
La base de toda divi del trabajo desarrollada,

medisda por el interc io de mexcanclaé} es la se~
paracibn entre la ciud y el campo, (Marx, 1979:
Vol, 2:428-429),




Otra gran divisifn social del trabajo es la que
se establece a partir del siglo XV y XVI como la divisibn
mundial o internacional del trabajo. Esta divisién social
del trabajo a nivel mundial tambi&n tiene su base en el de-
sarrollo de las fuerzas productivas diferenciadas. Diferen
cias que se manifiesta principalmente en el grado de indus-
trializacibn de lqs paises. Encontramos paIses con un-gran
desarrollo de su§ fqerzaé'prcductivas que tienen como prin-
cipal actividad lafde'trah;fdrmar'lés materias primas. En
contrapoéiéibn;e3£én aquellaévde'bajo desarrollo de sus fuer-
zas productivas y que su actividad se centra en 1a agricul-.
tura o ganaderla.- Estos dos. tipos de paIses intercambian
sus productos en ellmercado mundial Los industrializados
ofrecen productos elaborados medios de produccion sotisfi-
cados, productos qug‘los paises agr!colas importan. A la
inversa, los paiseslppricolasrexportan materia prima nece-
saria para la manufac%ura. El interéambio'desigual‘sienta
las bases de'la.dependencid econfmica de los palses indus-
trializados en relaci6én a los agrafids'y vice versa, La
divi§i6n del trabajo en este momento es una divisifn a
nivel mundial, Sin embargo, esta situacifn es una prueba
m&s de que el desarrollo de las fuerza; productivas es uno
de los indicadores principales para medir el desarrollo so-
cial de lo paises, cuestifn que permite ubicarnog en la
etapa de desarrollo concreta en los casos especificos,

Pero, la divisifn social del trabajo también cambia y se

reestructura a través del tiempo, E1 cambio m&s importan-




te en la divisi6én mundial del trabajo fue a fines del si-
glo pasado, cuando la éegunda revolucifén industrial creb
las condiciones de ;a explotacibn de nuevas riquezas vy,
también, de la comunicacifn de los mercados "asf como de la

explotacién‘industrial sobre~nuevasvbases técnicas.,

Todo ello ligado a la explotac16n~de nuevas*fie-
1rras fértiles Y pastos naturales, dieron pIé para consolidar
y profundizar 1a divisién internacional del trabajo. ‘E ®
rmundo se dividié en dos grupos" por un lado los paises

k

Aexportadores de materias primas y por el otro los paIses

4

industrializados, exportadores de productos procesados

,de capital.

Entre los princibales‘descubrimientos‘de la época
encontramos: |

1) En 1879 Gilchrist Tomasidescubribfel método
denominado "horno de hpg&r abiérto“vdué permiti® utilizar
mineral de baja ley para la elaboracifn del acero, Este mé-
todo impulsb el crecimiento del imperialismo a fines del si-
glo pasado., Anterior a €1, Espaiha y Suecia tenfan el mono-
polio del mineral ferroso de aita ley. Con su descubrimien-
to se empezaron a explotar minas ubicadas en Estados Unidos,
Alemania, Bélgica y Francia, facilitando el desarrollo de

éstos palses, Con el descenso de su precio, el acero des-



|
plaz6 a la madera como material de construccién y fué fun-

damental para la industria de la guerra, la navegacibén y

el transporte en general,

2) En 1881 la posibilidad de instalar plantas
eléctricas que permitieran llevar la energfa a grandes dis-

tancias, desarrollaron la industria.

3) También no fué sin6 hasta fines del siglo pa-
sado cuando se descubrif el funcionamiento de motores a
combustifn., De esta manera se impulséf la utilizacidn de

la maguinaria mévil y fué el transporte el m8s afectado,

4) En 1884 se descubre la turbina rdpida de Par-
sons. El sistema consistia en hacer pasar la pé&rdida de
la presifn del vapor por varias etapas sucesivas, que per-
mitfan mayor rotacibén en menor tiempo, Con este invento,
la migquina de vapor empez86 a tener nuevos usos, La nave-
~gacifbn pronto se vib afectada.al hacer posible la propul-
8ibn de grandes barcos que fueron desplazando a los veleros,

sobre todo en capacidad de carga.

Todos estos descubrimientos implicaron la utili-
zacibn de nuevas materias primas que no necesariamente se
encontraban en Europa, Es el caso del petr6leo, del caucho,

del cobre, entre otros.
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For otro lado y en la misma época, se lanzan al
mercado grandes cantidades de productos alimenticios, en
especial cereales, En Am&rica del Norte y del Sur, ast
como en Australia y Nueva Zelanda se descubren grandes ex-
tensiones de praderas propicias para el cultivo de cereales.
Tierras con irrigacibn natural que permitieron una produc-
tividad altisima con bajos costos; Este hecho provocé la

crisis de la agricultura europea, impulsando las migracio-

nes y la salida de capitales,

Pronto los capitales europeos se apoderaron de
las pocas industrias florecientes que habfan en los paises
no industrializados asi como también de la exblotaciﬁn de
nuevas fuentes de materia prima., Estas condiciones condu-
jeron a la incorporaci®fn de extensas zonas al mercado mun-

dial,

Nicaragua no fué& ajena a €&ste panorama. La en-
trada de capitales de origen inglés y norteamericano au-
mentd considerablemente. Capitales que se invirtieron en
el caucho, en la banana, en la madera y en la minerfa, El
siguiente pasaje resume las &reas de penetracibn del capital

imperialista en Nicaragua y, consecuentemente, el papel en
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la divisibn internacional del trabajo:

"En esa etapa imperialista se inscribe la penetra-
cibfn de las companfas madereras en Nicaragqua, de
la cual la companfa Emery que surge en 1894 es
una de las mejores expresiones,

También el desarrollo de la minerfa en la Costa
con la Luz Mining Company en Siuna y la Fiden
Company en Rosita respectivamente, Por Gltimo
la Américan Smelting Refining Co., adquiere
Bonanza, Lo mismo sucede con el banano que co-
mienza a ser explotado por companfas como la
United Fruit a partir de 1890 y tiene su auge
con la Standard Fruit en la dé&cada de los veinte.
Por Gltimo y en primer lugar histbrico, el desa-
rrollo de las companias de transporte fluvial
cuyo inicio se di en 1850 con la compafifa de
Cornelius Vanderbild y posteriormente, la Blue-
fields Steamship que comercializaba banano y ma-
dera en la zona de Bluefields. Sobre la segunda
década de este siglo operaba como principal em-
presa la Steamship Co, en asociaci6én con la
Bragman's Bluff y la Standard Fruit en la regibn
de Puerto Cabezas,

Todas estas compaiifas se caracterizaban por tra-

bajar fundamentalmente con fuerza de trabajo asa-

lariado, por haber desarrollado una infraestruc-

tura significativa para extraer sus productos y,
por emplear maquinaria". (Foladori, 1981:45),
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De la divisibn internacional del trabajo surgen en-
tonces intereses particulares para sus diferentes actores,
segin estén ubicados en los palses exportadores de materia
prima o en los paises exéortadores de capital. Los obreros,
por ejemplo, de los palises imperialistas se compenetran fé;
cilmente de la ideologia opresora y racista del imperialis-
mo, En parte porque sus m&s altos niveles de vida son fru-
to de la transferencia de plusvalor generado por sus herma-
nos de clase de los paises menos desarrollados. La divisién
internacional del trabajo, y las relaciones de clase que de
alli se derivan, tienen importancia decisiva sobre la confor
macién de las clases sociales tanto a nivel nacional como in

ternacional.

Y al mismo tiempo en que se desarrolla el capita-
lismo a nivel mundial, tambi&n lo hace al interior de cada
uno de los palses, ampliando y profundizando allf también
la divisi®&n del trabajo. ‘La creacifbn de nuevas ramas de
la produccibn o, la ampliacién de los sectores de la eco-
nomia son las manifestaciones de la profundizacifn de la di-
visibn social del trabajo. Las clases sociales se determi-
nan por las relaciones de produccibdn en primer instancia;
es decir, por el lugar que ocupan con respecto a los medios
de produccibn y por su ubicacién dentro del proceso social

de produccibn, Pero, tambi&n se caracterizan por la rama
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o sector donde desempenan sus actividades. Presentan carac-

teristicas diferentes, aquellos que se incertan en ramas de

actividades diferentes,

Las ramas de actividad econ6mica pueden dividir-
se en industrial, agricola, de servicios, minera, pesquera,
etc. seglin el grado de detalle con que se investigue, Cada
una de estas ramas ya sea por las caracteristicas propias
del trabajo o, por el papel que ocupan en la economia en
particular marcan de manera diferente a los homb£es que
desempenan las acti&idades. Por ejemplo, el proletariado
industrial tiene, por lo regular una ocupacifn permanente
pues la industria transformativa asi lo permite en tanto
no depende de ninglin fenbmeno natural, Esta caracteristi-
ca lleva al proletariado industrial a formular demandas y
reivindicaciones diferentes a las que pueda hacer el pro-
letariado agrfcola por ejemplo, Podemos pensar que el pri-
mero desempefie luchas para mejorar sus condiciones de tra-
bajo y de vida. El proletariado agricola, cuyo trabajo de
pende del ciclo natural de la planta o de las inclemencias
del tiempo es por lo regular un proletariado temporal o in-
seguro. La temporalidad del ciclo agricola lo obliga a mi~
grar o tener actividades paralelas, De allf que la forma
mas generalizada del proletariado agrfcola sea la de semi-
proletario, Sus reivindicaciones de clase ser&n fundamen-

talmehte la seguridad en el trabajo, La misma ubicacibn




espacial dispersa le dificulta la organizacibn, que contrasta
con las posibilidades del proletariado urbano por lo concentra-
!

do de su actividad en un &rea geogré&fica mis reducida.

Y estas que son caracteristicas que se derivan de
la actividad o sector donde se ocupa la fuerza de trabajo,
afectan a todas las diferentes ramas, El sector servicios,
es por ejemplo y en términos generales mds vulnerables que
el proletariado industrial de donde depende directamente
la economfa. Por su lado, las peculiaridades del proleta-
riado minero, sujeto a las peores condiciones de trabajo,
donde por lo regular su promedio de vida es 10 o mds anos
inferior a los dem&s trabajadores, les lleva a reivindica-
ciones y formas de lucha particulares. Es por lo general
un sector muy combativo. Y asi como sucede con el proleta-
riado sucede con todas las clases de la sociedad, El medio
ambiente y las caracteristicas concretas del trabajo marcan
fuertemente sus intereses de clase y de sector. Nuestro in-
teres al sehalar estas diferencias estriba, tan s6lo en se-
nalar la importancia de la rama de actividad como indicador
cualitativo para el an8lisis de las clases sociales y sus

caracteristicas.

Debido a la falta de imformacibn estadistica nos
es imposible hacer una plausible distribucién de la PEA por
rama de actividad en Nicaragua. Utilizaremos el cuadro de
Managua que brinda la Encuesta de Hogares y, con ello sblo

alcanzaremos a demostrar el peso de los servicios y el co-




mercio y el escaso desarrollo industrial.

Managua, Nicaragua: Poblacibn ocupada por rama de actividad
. econbmica. 1980 (Porcentajes)

Rama de actividad %
Agricultura, caza, silvicultura y pesca 2.5
Explotacifn de minas y canteras 0.01
Industria Manufacturera 17.1
Electricidad, gas y agqua 2.0
Construccifn 8.0
Transporte, almacenamiento y comunicacibn 5.1
Comercio, restaurantes y hoteles. 29.0

Establecimientos financieros, seguros,
bienes inmuebles, servicios prestados

a las empresas 3.2
Servicioszcomunales, sociales y personales 33.0
TOTAL 100,0

Fuente: Boletin Demogr&fico No,6

La necesidad que tiene la Revolucibn de satisfacer
demandas de estos sectores no productivos pero mayoritarios
se contrapone con la politica de planificacib6n que requiere
atender como clase prioritaria al proletariado productivo,
que en este caso y si sumamos la manufactura, los servicios

de energfa Y transporte no llegan al 25% del total.




Antes de terminar este apartado sobre la divi-
sién social del trabajo es menester aclarar la diferencia
entre divisibn social del trabajo y divisi6n técnica del

trabajo.

La diferencia entre una y otra radica en que la
divisi6bn té&cnica del trabajo se establece en el proceso pro-
ductivo. Hablamos de divisién té&cnica cuando intervienen
varios individuos en un proceso de trabajo y cuya sumatoria
de trabajos interdependienteé tiene como objeto comlin obte-

ner un s6lo y comGn producto,

Por su lado, la divisién social del trabajo es
aquella que se establece entre procesos de trabajo diferen-
tes, que tienen por objeto la elaboracién de productos inde-

pendientes.

Marx sefiala los diferentes niveles de la divisi6n
del trabajo:

a) divisi6n del trabajo en general; b) divisi6n
del trabajo en particular y; c) divisi6n del trabajo en sin-

gular,

Considera la divisi®6n del trabajo en general como
aquella que distingue las grandes ramas de la produccifin

social, Por ejemplo es la divisi6n entre la agricultura




Yy la industria.

La divisifn del trabajo en particular estd com-
puesta por subgrupos de la anterior. Por ejemplo entre las
‘diferentes ramas de la industria; como puede ser la indus-

tria extractiva y la industria transformativa.

Finalmente denomina divisifn del trabajo en sin-
gular a aquella que se establece dentro de una misma f&bri-

ca o lo que se denomina divisifn té&cnica del trabajo.

La divisibn técnica del trabajo surge con la ma-
nufactura. Una vez que se implementan los talleres donde
participan un conjunto de obreros y se dividen las tareas
que permiten la elaboracién de un producto final y com@n,

entonces podemos hablar de divisifn técnica del trabajo,

Para que haya divisi6én técnica del trabajo, la
sociedad tiene que haber alcanzado cierto grado de desarro-
1lo, grado de desarrollo donde impera la ley del valor, es
decir, el modo de produccifn capitalista, Un caso concre-
to es, por ejemplo, la industria automotriz, En su inicio,
el proceso productivo para producir un automébvil se efec-

tuaba dentro de una misma f&brica desde el principio al fin,




Cada parte o ms bien cada tarea se relacionaba con las de-

m&s de manera técnica. Reina allf la divisi®n técnica del

trabajo.

Otra caracteristica que diferencia la divisibn
técnica de la divisibn social del trabajo es que para que
haya divisibn técnica dentro de un taller debe haber orga-
nizacibn, pues s6lo el proceso planificado del trabajo pue-
de permitir que un conjunto de obreros se dividan las tareas
con la finalidad de producir un producto comGn. Por su la-
do, la divisibn social del trabajo no requiere de una orga-
nizacidn premeditada de la produccifén. Esta es anfrquica
en el capitalismo. Cada quien actfia de manera separada y es
el enfrentamiento de los distintos productores independien-
tes entre s1 en el mercado 1o gque determinard su lugar en la
divisibn social del trabajo. Finalmente, la divisibn té&cnica
presupone la concentracifn de los medios de produccibd4n mien-
tras que la divisibn social de trabajo se basa en la separa-
cibn de los medios de produccidn en diversas industrias, en

diversos productores independientes.

Hasta ahora hemos visto el contenido de la divisi&n

social del trabajo en la que inciden determinantes naturales




y determinantes sociales. Tambi&n hemos visto que a lo largo
de la historia la divisi®én social del trabago va tomando dife
rentes modos o formas de manifestacibn; de conformaci6bn. La
pregunta que nos corresponde hacer es ¢cbmo se determina la

divisibn social del trabajo en cada &poca?

Las formas de la divisibn social del trabajo difie-
ren de una €época a otra; sin embargo podemos hacer una gran
separacibn entre dos formas generales: 1) aquellas donde la
divisibn social del trabajo se establece antes o "a priori"
de la produccibn de manera consciente y; 2) en donde la di-
visibn social del trabajo se establece "a posteriori" o des-

pués del proceso productivo, por reguladores inconscientes.

Las sociedades que establecen su divisi6n social
del trabajo antes de la producci®n, en forma consciente son:
a) las sociedades precapitalistas, coﬁo el comunismo primiti-
vo donde los jefes de las tribus determinan cual va a ser el
trabajo que desarrolle cada miembro de la sociedad que diri-
ge. De igual manera, en el feudalismo, es el sefior feudal
quien designa quien va a ser el zapatero e incluso cuéntos
zapatos va a producir; quién va a cultivar trigo y en qué
cantidad, asf como cufles dfas trabajari en su parcela y

cufles en la de ellos.

De igual manera ser8 &1 quien disponga si hay ne-

cesidad de tener uno o dos herreros en el feudo, etc., y b)




las sociedades socialistas o de economia planificada donde

se producir8 el producto y la cantidad que la sociedad en

su conjunto necesite.

La segunda forma plantea una divisibn social del
trabajo establecida "a posteriori" o después de la produccién.

Es el caso de las sociedades mercantiles y capitalistas,

Cuando analizamos el desarrollo de las fuerzas pro-
ductivas como elemento social determinante en el desarrollo
de la divisifén social del trabajo, vimos también c6mo este
desarrollo genera un excedente que permite la especializacibn
de algunos miembros de la comunidad. Sin embargo, llega un
momento en que deja de existir la propiedad com@in que permi-
tfa que el excedente se repartiese de acuerdo a las necesida-
des de cada miembro. Antes la produccifn era establecida so-

cialmente, de acuerdo a las necesidades de la comunidad.

Con el surgimiento de la propiedad privada de los
medios de produccibén por cada productor, deja de existir ese
contrato social "a priori" y cada quien trabaja por su cuen-
ta, sin conocer cufles son las necesidades sociales. Los pro
ductores se convierten en productores independientes; ya na-
die les dice lo que deben de producir ni la cantidad, ni la

calidad que deben de tener sus productos., Tampoco pueden
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subsistié aisladamente con s6lo lo que produce cada uno, aho-
ra el paﬁadero no sabe hacer su ropa ni el herrero procurarse
su alimento, ahora su finica alternativa es intercambiar sus
productos para que sea posible satisfacer todas sus necesi-
dades. De esa manera cada productor comenzar8 a intercambiar
el producto de su trabajo, Por ello para sequir viviendo es
necesario que los productores independientes y especializa-
dos, en ausencia de toda organizacibn previa entre ellos,

lleven sus productos al mercado y desarrollen el intercam-

bio.

Cada quien trabaja ahora por su cuenta produciendo
aquellos productos que la sociedad demanda. Es decir que ca-
da productor deja de producir valores de uso para producir

valores de cambio.

i El producto es social. tanto en la sociedad comunis~-
ta, como en la sociedad mercantil, La diferencia es que en
un caso és directamente sqcial y en el segundo, es indirecta-
mente social pues media el intercambio, En la economia mer-

cantil cada qguien debe de satisfacer sus necesidades ofreciepn

do un producto en el mercado, Si no tiene que llevar, tampo-
co podr8 apropiarse del producto ajeno ya gque el mercado s6lo
acepta si se produce algo a cambio. Pero, en esta situacibn
anfirquica, ¢quién decide si el producto es necesario sociale-

mente o no? Es el enfretamiento de sus productos con otros



lo que le indicar8 de manera rotunda si 1o que ha hecho es

0 no necesario, $Si su mercancia es aceptada en el cambio,

el productor podr& percatarse que lo que hizo fue un produc-
to necesario, caso contrario tendri que cambiar de especiali
dad hasta que llegue a producir lo que el mercado le acepte.
Esta relacibn social que se desarrolla al enfrentarse los di-
ferentes productores entre si a través de las cosas o de los
productos de su trabajo es, lo que se denomina ley del valor,
Podemos concluir entonces, que en una sociedad mercantil y
capitalista, donde lo que rige es la ley del valor, la divi-

sibn social del trabajo es regulada a través del intercambio.

Es necesario establecer una diferencia entre los
elementos que determinan la forma que toma la divisifn social
del trabajo. Por un lado est8 la causa de la forma y, por

otro, el mecanismo que lo regula,

Por ejemplo, la causa se establece segfin quien
posea o controle los medios de produccifn. De esa manera en
la sociedad primitiva la causa de que la divisi®n social del
trabajo sea establecida comunalmente es porque la comunidad

es duefa de los medios de produccibn,

La causa de que en el feudalismo sea el sefior feudal
quien establezca la divisi®fn social del trabajo también es-

triba en que es €l el dueho del principal medio de produccién
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(la tierra); quien controla y determina su utilizacién.

En la sociedad mercantil, los propietarios inde-
- pendientes son a su vez duehos de sus medios de produccibn

Yy son ellos quienes deciden qué producir y en qué cantidad.

En cuanto al mecanismo regulador, en el primer
caso de la comunidad primitiva, es la comunidad misma quien
regula, es decir quien dictamina cuéntos y cufles productos
producir; segn las necesidades establecidas a priori. 1Igual
sucede en el modo de produccibn feudal, El mecanismo requla-
dor lo ejerce el sehor feudal planificando su producci6bn y su

distribucién.

Sin embargo, en la sociedad mercantil, donde vimos
que la causa que provoca la divisibn social del trabajo es
la existencia de productores independientes, no es sino el
mercado quien regula su produccibn. Quien dictamina si lo
que se produjo es o no socialmente necesario y, por lo tanto

guien lo acepta como productor de una mercancia especifica

O Nno.

Veremos en los pr6ximos apartados c6bmo el compren-
der estas tendencias de la divisifn social del trabajo en la
sociedad mercantil nos permite entender las contradicciones

y evolucibn de la produccibn mercantil. x




3.- LAS LEYES TENDENCIALES

La cuestibn de ciertas leyes que regulan la divi-
sibn social del trabajo nos lleva a preguntarnos sobre la na-
turaleza de estas leyes. ¢Son leyes eternas las que regulan

las sociedades? ¢Qué diferencia presentan frente a las leyes

naturales?

Una ley, en general, es una conexifn forzosa entre
fenbmenos que se derivan de iguales causas. En el caso de
la naturaleza, las leyes son independientes de los hombres.
Por ejemplo, la ley de la gravedad es independiente de la
existencia o no de los hombres. O el hecho de gque la tierra
gire alrededor del sol es una ley que nada tiene que ver ni
con la existencia ni con la conciencia de los hombres. Sin
embargo, en la medida en que el hombre conoce las leyes na-
turales, es capaz de utilizarlas en su beneficio. Por ejem-
plo, conociendo las leyes de la fisica y la energlfa el hom-
bre fue capaz de desarrollar y construir los motores y medios
de transporte y produccifn en general. Conociendo la compo-
sicibén quimica el hombre ha hecho avances importantes en me-
dicina. El conocimiento de la regularidad de las estaciones
durante el ano permiti® al hombre dedicarse a la agricultura

exitosamente, etc.

Las leyes sociales o, histbrico naturales, presen-




tan algunas diferencias importantes frente a las anteriores.

Sin embargo se mantiene el principio b8sico de la regulari-
dad de consecuencias ante situaciones semejantes. Preobraz-

henski, por ejemplo afirma:

"Llamamos ley, en el sentido sociolbgico general,

a la permanencia de las consecuencias en el momen-
to de la reproduccidn de causas relativamente i-
dénticas y de una coyuntura social que es relati-
vamente la misma (no hay en la naturaleza, ni con
mayor razbn, en la sociedad repeticiones absolutas).
La ley en el sentido econfmico es la permanencia de
consecuencias que resuvltan de la reproduccifn de un
tipo determinado de relaciones de produccién',
(1970:81).

Partiendo de esta definicifn, para que haya leyes
tiene que haber reproduccibn de algo, sea este un algo natu-
ral o social. En ambos casos, las leyes son producto de al-
go gque se reproduce permanentemente e independiente de la vo-
luntad de los individuos. Sin embargo, hay dos grandes dife-
rencias entre las leyes de la naturaleza y las leyes de la so-
ciedad. Las filtimas, son de caracter tendencial (primera di-

ferencia); y no actfian sino a través de la actividad humana.
Por tanto la préctica humana es capaz de cambiar la base eco-
nbmica y social y; con ello las leyes que la regulan. (Segun-
da diferencia),

Comenzemos por la segunda. Preobrazenhski afir-
maba que para que se den determinadas consecuencias debla
haber causas basadas en un tipo determinado de relaciones

sociales de produccibn. Las leyes de la sociedad son enton-
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ces, leyes que explican el movimiento de los individuos seg(n
el caracter de las relaciones sociales de produccién en que
se mueven, Las leyes sociales rigen entonces la actividad
econbmico social de los hombres, En este sentido s6lo con
la existencia del ser humanp se pueden encontrar leyes socia-
les. 8Sin embargo el hecho de que las leyes‘sociales ;ean re~
. guladores de la actividad humana no significa que se produz-
can como consgcuencia de una actividad consciente; o que por
el simple conocimiento o voluntad se puedan cambiar las leyes.
Muy por el contrario, los hombres, se relacionan entre sf in-
dependientemente de su voluntad’y, esta relacibn es lo que
crea determinadas leyes que dependen, en Gltima instancia del
tipo de relaciones sociales de produccifn que rigen en dicha
sociedad. Por ello es que hablabamos de la ley del valor,
como reguladora de la sociedad allf donde habfa produccibn
mercantil, Sin embargo, si se transforman las relaciones so-

ciales de produccibn, se transforman también las leyés. Es-

tas son, por tanto, relativas en términos histbricos; esté&n

atadas al nivel particular de desarrollo de la produécién éo-

cial.

Pero, ademfs, y esto es ain m8s importante, las

leyes de la sociedad no son mec8nicas. Son tendenciales,

Por ley tendencial entendemos que entre la causa y sus efec-
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tos se interponen otro tipo de relaciones que bien pueden
provocar una contratendencia impidiendo, por tanto que se
manifieste la ley de manera inmediata o del todo clara.
Refiriéndose al caraéter tendencial de las leyes Marx
escribia:
"En general, en toda la produccifn capitalista
la ley general se impone como la tendencia do-
minante s6lo de una manera muy intrincada y a-
proximada, como un promedio de perpetuas oscila-
ciones que jamé&s pueden inmovilizarse".

(Vol. 6:203).

Tal vez el ejemplo, mds claro en este sentido sea
la realcifn entre valor y precio. EY precio aparece como
el promedio de los valores individuales (haciendo abstrac-
cién de la oferta y demanda). En este sentido precio y va-
lor siempre tienden a igualarse, aunque nunca lo logren. No
lo logran porque existe una diferencia temporal entre la pro-
duccién de una mercancia y su realizacién en el mercado, Al
momento en que la costumbre y el intercambio fijan un prome-
dio ya hay nuevas mercancias con diferentes tiempos y costos
de produccifn que obligan a replantearse el promedio perma-
nentemente. Asf el promedio siempre refleja condiciones pa
sadas, y por ello el precio "persigue" el valor afin cuando
no pueda identificarse. Asi la tendencia es a que en el

precio se refleje el valor. Eso no significa que alguna



vez pueda hacerlo. Sobre este ejemplo Marx sefalaba:

"No se trata, en modo alguno, de un defecto de
esa forma, sino que al contrario es eso lo que
la adecua a un modo de produccifn en el cual la
norma s6lo puede imponerse como ley promedial
que, en medio de la carencia de normas, actfa

ciegamente". (Vol.1:125).

Ahora bien, la existencia de contratendencias
permanentes aceleran o retardan la manifestacifn de la

ley. Pongamos algunos ejemplos de estas contratendencias.

Es conocida, en la agricultura, la tendencia a
la concentraci6bn de la tierra. Con el propbsito de poder
introducir economias de escala y mecanizacifn, la burgue-
sia tiende a concentrar y centralizar las parcelas. Con
ello se produce una fuerte migracién rural urbana que a
la larga va dejando despoblado el campo. A esta tendencia
a la concentracibn y despoblaﬁiento del sector rural surgen,
contratendencias que se manifiestan en los repartos de tie-
rra ya sean individuales por los finqueros que necesitan
fuerza de trabajo y otorgan pequefias parcelas para atar al
trabajador a su fincas o bien como medidas estatales de re-
forma agraria allil donde la falta de fuerza de trabajo se

convierte en una barrera al desarrollo. Tenemos pues, la




tendencia general y, las contratendencias.

Otro ejemplo seria el de la explotacidn de la fuer-
za de trabajo. El capital esti interesado en mantener ba-
jo el nivel de vida de la clase obrera; asi incrementa el
tiempo de trabajo excedente a partir de reduc1r el necega-

la destru n. de las

rio. Pero, el desarrollo del capltallsmw%%lq(?;acaap %%L s_c;sas
mos de seguridad social que garanticen una vida Gtil del o
brero mds prolongada. Es esta una contratendencia que im-
plica elevar el nivel de vida y con ello, normalmente, el

tiempo de trabajo necesario.

El ejemplo cl&sico es la caida tendencial de la ta-
sa de ganancia. El mbvil de ampliar, permanentemente, la
tasa de ganancia lleva a cada capitalista a incrementar la
composicibn orgénica de su capital. Al hacerlo, introduce
menés capital vivo por cada vez mis capital muerto. Esto
produce una disminucibn de la tasa de plusvalia que, en el
conjunto de la sociedad conduce a una disminucibn de la ta-
sa de ganancia, Sin embargo, esta tendencia a la calida de
la tasa de ganancia tiene contretendencias. El mismo hecho
de introducir cada vez m8s capital muerto en relacibn al
capital vivo se logra aumentando la técnica que permita in-
crementar la productividad del trabajo y la intensidad de
éste. Asi, con el aumento de la intensidad del trabajo se

aumenta a su vez la tasa de explotacifbn, de plusvalor. Aqul

for-




est8 pues, la tendencia contrarestante.

El conocimiento del caracter tendencial y, del
origen de las relaciones de produccibén que generantales ten-
dencias es fundaﬁental para poder entender hacia donde se
desplaza la sociedad, De esta manera cuando hacemos un cor-
te histbrico en un momento determinado no necesariamente es-
tamos haciendo un anflisis est&tico porque entendemos cuéles
son las relaciones sociales de produccién gque est&n en retro
ceso (por decirlo de alguna forma) y cudles las que adquieren

mayor peso, o son m8s dindmicas.

4,- TIPOS DE ECONOMIA EN NICARAGUA

La existencia de ciertas leyes que regulan la divisifn
social del trabajo y, que dependen, en Gltima instancia, de
una particular estructura econbmica nos lleva a prequntarnos
si existe en un determinado caso (ej. Nicaragua) una sbla ley
que regula toda la economia, Creemos que no, asf como en una
realidad concreta existe una combinacibn de diferentes relacio
nes sociales de produccibn y tipos de economia, de igual mane-
ra habri diferentes leyes gque regulen el movimiento social,

Lo que s8i puede haber es una que prive sobre las dem&s en tan-
to el grueso de la economia esté dirigido por dicha ley. En
el caso de Nicaragua, como veremos, es obvio que la ley del
valor como ley tendencial que requla todo tipo de produccién

mercantil es, de hecho la ley reguladora, Lo cual no signi-




fica que, la ley de la planif}cacién, qgue est&8 impulsando

el Estado Sandinista, no adquiera importancia a medida que
se consolida y pasa a controlar algunos sectores de la eco-
nomia. Existe entonces una lucha entre la ley del valor y

la ley de la planificacibn en Nicaragua,

Pero veamos primero algunas caracteristicas genera-
les de Nicaragua, para pasar a reseflar los principales ti-
pos de economfa y, de alll demostrar como la caracteristi-
ca principal que permite diferenciar unos tipos de economia

de otros lo congstituyen las relaciones sociales de produccibn.

Nicaragua es un pais de poca poblacifn, cerca de
2.8 millones de personas concentradas en ciertas zonas, Se
calcula que el 50% de su poblacifn es urbana y el otro 50%
rural, Aparte de Managua, cuya boblacién se estima en

781,987 para 1980 (INEC, Indicadores Socioeconfmicos) nue-

ve de sus 16 cabeceras departamentales tienen cada una en-~
tre 100,000 y 250.000 habitantes, El resto se concentra en
villas pequeifias y comarcas que pueden componerse hasta por
cuatro casas. De la totalidad de la poblacifbn urbana se
puede decir que el 50% se dedica a actividades agricolas.
Se considera que hay un 55% de la poblacifn de 10 afios y
m&s de edad, que tiene capacidad de tener una participa-

cibn activa dentro de la economfa nicaraguense, Si nos de-~



tenemos en la poblacibn ocupada, nos daremos cuenta de cual

es la participacibn, segln el sector de trabajo.

Poblacibn econbmicamente activa de 10 aﬁos‘y mis de edad.

Por sexo segGn sector en la que se ubica. (Estructura por-

centual).

Sector " Total Hombres Mu eres
Total 100 100 100
Sector pfiblico 34 45 21
Sector privado 65 55 79

Fuente: E.H.N. 1980 INEC

Este cuadro nos senala la diferencia en términos relativos,
que existe entre el sector ptblico y el sector privado. Vea-
mos que la mayorfa de los trabajadores se concentran en el
sector privado, aunque esta diferencia es m&s aguda en las
trabajadoras femeninas, donde m&s de tres cuartas partes de
las mismas se concentran en el sector privado, En esta di-
ferencia sector privado/pfiblico, se manifiesta la lucha en-

tre la ley del valor y la planificacién.

En la ciudad, del total de la poblacibn econbmica~
mente activa ocupada el 29% se concentra en el comercio; el
33% en el sector de los servicios y tan s6lo el 17% en la in

dustria manufacturera, considerando que este grupo estd for-




mado por empresas manufactureras que emplean al menos una
persona por salario, Esto significa que en este grupo ca-

be el taller artesanal, y hasta la pequena y gran industria,

Se calcula que del total de las empresas productivas
de Nicaragua en el campo el 20% pertenece al Estado, es lo
que se llama el Area de Propiedad del Pueblo (APP) y el res
tante 80% se encuentra bajo propiedad privada. En la ciu-
dad también encontramos empresas industriales controladas
por el Estado., Estas se llaman empresas de la COIP, es de~

cir, de la Corporacién Industrial del Pueblo,

Veamos ahora, cuales son los principales tipos de eco-

nomfa en Nicaragua actualmente,

Economia Natural

Si pensamos en una economfa natural de familias inde-
pendientes, deberemos de pensar en: una agricultura varia-
da, amplio desarrollo de las artesanfas dom&sticas, cria de
ganado, aunque sea en pequeifia escala y/o caza o pesca, y por
ltimo muy posiblemente, el empleo de formas comunitarias de
asociacifn del trabajo. Explicaremos las caracteristicas an

teriores.




La agricultura de autoconsumo es por lo regular una
agricultura variada. Cada familia debe de cultivar una se
rie de productos para garantizar una dieta mis o menos ba-
lanceada. Ademés él hecho de que el producto no se inter-
cambie, hace que ademé&s de los granos o los tub&rculos que
constituyen la dieta basica pueda también emplearse parte
del tiempo y de los recursos en el cultivo de otra serie

de productos,

La escasa o0 nula incorporacifn al mercado obliga
al mismo tiempo que todos los bienes necesarios para la
vida sean realizados al interior de la produccién domés-
tica. Asf la vestimenta, los fitiles domésticos, los medios
de trabajo y todos los artfculos deben de fabricarse de ma~-
nera artesanal, Esto implica una escasa divisi6n técnica
del trabajo (también a nivel social), pero al mismo tiempo
el aprovechamiento variado de los recursos naturales de don
de se deben de obtener las materias primas para la elabora-
cibn de estos bienes de uso, Por ejemplo es necesario tra-
bajar el barro para las ollas, es necesario explotar la ma-
dera de los bosques; fabricar carb6n; utilizar minerales
para determinados medios de produccibn o utilizarlos de
forma medicinal. Tener algunos animales domésticos o fibras
vegetales de donde obtener el hilo, la lana, o lo necesario
para las prendas de Qestir; utilizar los productos naturales

para funciones medicinales, etc,




Por otro lado la alimentacibn balanceada requiere
de la domesticacifn de animales o bien de la caza o la pes-
ca, La conclusibn es que una economia natural de car&cter

familiar, es necesariamente una economia diversificada, y

nunca especializada.

Por Gltimo las necesidades de gran cantidad de fuer-
za de trabajo en determinados momentos del proceso de produc
cibn agricola conduce a que en las economfas no mercantiles
se establezcan diversos tipos de asociacién para el trabajo
que garantiza a través de la ayuda mutua y de diversas for-
mas de cooperaci®bn simplé en el trabajo, mecanismos que per
miten tanto en las siembras como en las cosechas, el empleo

de la fuerza de trabajo, segln las necesidades.

En Nicaragua, este tipo de economfa no existe en
forma exclusiva. Con ello queremos decir que es diffcil ha-
llar sectores de la poblacifn, totalmente aislados del mer-
cado, Pero sf existe como forma combinada, junto a la pro-

duccibn mercantil simple o, inclusive, junto al trabajo asa-

lariado.

Tal vez la zona menos desarrollada y, por tanto, don-
de la economfa natural tenga un peso relativamente importan
te, se ubica en un sector de la Costa Atl&ntica. Entre la

zona de las Minas, particularmente la ciudad de Bonanza y,




el rio Coco qué sirve de frontera con Honduras, En dicha zo-
na, de selva, habitan de manera mds o menos dispersa en peque
fhos poblados de no mids de 10 o 30 casas, el pueblo de los indl
genas sumu., Hist6ricamente este grupo étnico ha sido el menos
incorporado al mercado de mercancfas y de trabajo. Sus asen-
tamientos para el siglo pasado estaban, como se puede demos-
trar por los hombres de los pueblos actuales, sobre la Costa
Atléntica. Sin embargo, la penetracifn de las companias nor-
teamericanas de madera y banano, y su negativa a incorporarse
al trabajo asalariado (como sf lo hicieron los miskitos y crio-
llos) les planteb6 la alternativa de migrar hacia las zonas més
montanosas de selva donde actualmente habitan, Allf, la eco-
nomfa tiene un fuerte componente de caza y pesca, combinada
con una pobre agricultura migratoria basada en la yuca y los
frijoles. Sin embargo, ello no significa que no estén también
ellos incorporados al mercado capitalista, a través de la ven-
ta, a través de la venta de pieles, de caucho e inclusive, de

productos agricolas y animales,

Como forma combinada, la economfa natural est8 bas-
tante extendida en la zona de frontera agrfcola. En Nicara-
gqua se denomina frontera agricola, la zona de reciente (los
ltimos 10 anos) colonizacibn por parte de campesinos que fue
ron expulsados de sus antiguos dominios y se aventuran en la
selva de la Costa Atléntica, tumbando el monte y sembrando

granos bfsicos. Las dificultades de comercializacibén de sus




- 60 -

productos, debido a la inexistencia hasta el ano pasado de
caminos permanentes, asf como lo distante de los centros

de compra y abastecimiento, han conformado un gran sector

de campesinos en gran medida de autoconsumo. En su conjunto
para el sector rural de Nicaragua, se calcula que un 30% de
la produccibn de maii se vende al mercado y algo mas en el
caso del frijol. Estos porcentajes demuestran, por.si solos

el bajo desarrollo de la produccifén mercantil.

Este tipo de economfa se encuentra combinada prin-
cipalmente con otras dos formas: a) con la produccifdn mer-
cantil simple. En los sectores rurales, esta combinacifn se
encuentra muy extendida ya que el bajo nivel de vida de la po
blaci6n hace que una gran parte de ella viva pr8cticamente sin
una gran variedad de articulos industrializados y, pueda sub-
sistir, en gran medida del autoconsumo de sus productos agri-
colas y animales. b) También la economia natural se encuen-
tra combinada con el trabajador asalariado temporal que te-
niendo una pequeifia parcela la dedican a la produccifn de au-
toéﬁnsumo. Segfin los datos de propiedad del Catastro de 1978,
el 20% de todos los duefios de tierra de los departamentos del
Pacifico de Nicaragua, tenlfan menos de 1 manzana de propie-
dad, Ello refleja la gran concentracifn de la tierra, y el
destino de autoconsumo que seguramente orientan en esag pe-

quenas parcelas.



Este tipo de economifa est8 en permanente destruc-
cibn, aunque, como dijimos, migraciones hacia las zonas de
frontera agricola y otras medidas de polftica econbmica pue-
dan, parcialmente desarrollarla. Entre las principales cau-

sas de su destruccifn o mantenimiento podemos sefialar:

1) La escasez de mercancias industrializadas pa-
ra intercambiar en el mercado, Esta escasez ha sido tradi-
cional en Nicaragua. Pero ahora, desde el triunfo de la Re-
volucibn Sandinista, seha agudizado debido a la reducci6n
de importaciones por falta de divisas y al decaimiento de
la industria nacional como consecuencia de la destruccién
perpetuada durante la guerra de liberagién y, la polfitica
de boicot que ejerce la burguesia., Como consecuencia, no
habiendo qu& comprar, también se reduce la capacidad de ven-

ta del productor.

2) El1 también escaso desarrollo de las comunica-
ciones. En este sentido los cambios han sido opuestos al
punto anterior despufs del triunfo de la Revolucién., La
cantidad de caminos y carreteras que se han abierto, ast
como las facilidades en té&rminos de transporte terrestre
y acultico han facilitado enormemente a los productores

llegar al mercado,




3) La existencia de amplias zonas de tierra vir-
gen, sujetas a colonizacibn permanente. Los procesos de de-
sarrollo del capitalismo en la agricultura desde los aﬁos‘
cincuentas no provocaron un proceso paralelo de proletari-
zacibn en todos los casos. A partir de 1950, la penetra-
cidén del capitalismo en occidente, con la produccifn del
algodén, se realiz6 a través de un proceso violento de ex-
proplacibén de tierras a los campesinos. Una década después,
con el auge de la produccibn ganadera en el centro y norte
del pais, también provoc6 un desplazamiento de los produc-
tores directos. En ambos casos tenifan la alternativa de pro-
letarizarse o bien migrar hacia zonas virgenes de frontera
agricola. Muchos optaron por este Giltimo camino, recreando
formas de economfa natural y mercantil simple y ampliando
el area cultivada en Nicaragua. Por Gltimo, a partir del
triunfo de la Revolucifn Sandinista, es posible que la fron-
tera se haya ampliado ain m8s r&pidamente, debido en primer
lugar a la inexistencia de la guardia nacional que reprimfa
al campesinado, En segundo lugar también muchos se despla-
zaron huyendo de la guerra hacia zonas més despobladas; vy,
tercero, porque la construcci6n de la carretera a la Costa
Atl&ntica, que se inici6 inmediatamente después del triun-
fo (hoy conclufda) facilit6 y alent6 notablemente la migra~
cién, Tal es asi que si revisamos el mapa de cartografla

de la carretera, se podr8n ver las viviendas précticamente
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seguidas a lo largo de toda la carretera como si fuese una
gran calle, Al menos en los trayectos m8s fé&rtiles alrede-
dor de Siuna y, particularmente entre Siuna y Puerto Cabezas,
Aunque es dificil poder medir con presicibn este avance ha-
cia la frontera agricola, por falta de estudios detallados,
el siguiente indicador de la superficie sembrada en mafz pa-

ra los iltimos tres ahos refleja en parte el incremento:

Siembra de maiz en la frontera agricola

1978 1980
Total de manzanas sembradas 73,309 98,001

Fuente: Informe FIDA: 117

Alll se puede apreciar un incremento de 35% en s6lo 3 anos,

4) Varios elementos de la polfitica econbmica han
favorecido el desarrollo de la produccibn mercantil y, con
ello la destruccibtn de la economfa natural, En particular

es importante mencionar el crecimiento del crédito agricola,

Incremento del crédito agricola en relacibn a las manzanas

habilitadas.

1978 1980 Incremento
Nimero de manzanas
habilitadas. 73.470Q 328.210 346.7%

Fuente: Informe FIDA:111




Paralelo 'al otorgamiento de crédito y, complementario de
éste fue el desarrollo de una empresa de compra y venta de
productos bésicos, la creacifn de ENABAS (Empresa Nicaraguen-
se de Alimentos B&sicos), El siguiente cuadro refleja la co-
bertura de ENABAS en relacifén al producto comercializable Yy,
da idea del control creciente del comercio de alimentos b&-
sicos por parte del gobierno asi como del esfuerzo por lle-

~gar al productor y, su consecuencia, de incorporarlo al aco

pio estatal:

Productos populares distribuidos a través del sistema esta-

tal 1980
Producto VolGmen mensual igzigﬁgijzoggicggtiiado
arroz (qq) 100.000 88
frijol (qq) 99,000 45
Mafz (qq) 385. 000 42
sal (gqq) 23,000 31
Azficar (qq) 90,000 28
aceite (1lts) no hay datos 9
Jabbn (cajas) no hay datos 5
sorgo (qq) 120.000 85

Fuente: Informe
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Por Gltimo es necesario mencionar el proceso de !

Reforma Agraria que de manera contradictoria acelera, por
partes la produécién mercantil y la restringe de otra ma-
nera. Por un lado, el proceso de entrega de tierras a sec-
tores semiproletarios aumenta la produccién directa de au-
toconsumo. Por otra parte, el sistema de cooperacién (allil
donde se aplica) conduce a una sujecifn a los lineamientos
técnico-financieros del banco y, con ello al crecimiento de
la produccibn mercantil, Resumiendo las caracteristicas

de la economifa natural, podemos decir que la base es la pro-
duccibn de valores de uso directos que no intervienen en la
circulacifén mercantil para convertirse en productos social-

mente necesarios.

b) La Eroducciég mercantil sggglg

Como hemos visto en las p&ginas anteriores, la eco-
nomfa mercantil simple surge de la destruccibn de la economia
natural, Aunque ya vimos los principales mecanismos como se
‘desarrolla esta destruccifén de la economfa natural en Nicara
~gua actualmente, revisaremos aqui el proceso desde un punto
de vista m8s tebrico, Los siguientes, podrfan ser, esquemé-

ticamente, los pasos segqguidos:

a) La destruccién de las artesanifas doméstico ru-

rales por la competencia industrial provoca la necesidad del
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i
monetario para la compra de estos productos industrializados.
El monetario debe de provenir necesariamente del desarrollo
de la produccibén mercantil, a nivel de la agricultura y la

ganaderifa. Se desarrolla entonces la produccibn agricola

mercantil,

b) La produccibfn agricola mercantil generaliza

a la rama agrfcola la competencia, Esta competenci& por el

mercado, conduce a la especializacibn en la agricultura. Es
pecializacifn que significa en primer lugar el desplazamieri-
to de una gran variedad de productos y la siembra de unos po
cos que garantizan el mejor conocimiento del mercado de esos
productos, que permite establecer compromisos de venta y com
pra con determinados comerciantes que facilita el conocimien
to m&s detallado del proceso de produccifn, y por lo tanto

un producto con mejores cualidades, Facilita tambié&n el al-~-

macenamiento, el transporte, el control de las plagas, etc.

c) Pero la especializacifn agricola tiene también
sus repercuciones, La dependencia del productor frente al
comerciante es uno de los principales aspectos, El comer-
ciante comienza a imponer normas sobre el producto, condu-
ce a que el productor se limite a producir lo que €1 esta-

blezca, aquello por lo cual sabe que obtendri mejores pre-~




cios en el mercado. La subordinaci6én del pequeno productor
al capital comercial es un primer paso en la depéndencia
del productor al capital. Asi uno de los primeros pasos

en esta subordinacibn es la pérdida de la independencia
frente al mercado, la imposibilidad de escoger el mercado
donde vender el producto y las condiciones de la venta, en

cuanto a qué producto, en qué cantidad y bajo qué condicio-

nes.

b) La especializacibn agrfcola implica también
la creacibn de zonas agricolas especializadas y el trén-
sito de la produccibén de alimentos a la produccibén de ma-
terias primas para las industrias y/o de productos de ex-
portacién. Esto es claro en Nicaragua donde el desarrollo
de la agricultura mercantil est& representada en sus formas
m&s acabadas por el cultivo del algodén, de la cafa de azf-

car, del café y por la ganaderia.

e) A su vez, la creacibn de zonas agricolas espe-
cializadas, y la especializacibn en‘general'conduce a la
implantacién de técnicas particulares, Té&cnicas que estén
también asociadas a la necesidad de introducir insumos y
medios de produccibn industrializados, Crece asi la supedi-

taci6bn de la agricultura a la industria,
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f) A nivel de las relaciones sociales de produccién
surge en primer lugar la produccibn directa de car&cter mer-
cantil. Ello conduce a que el trabajo que anteriormente era
trabajo directamente social donde cada produétor producia pa
ra uno o unos consumidores en particular, establecidos de an-
temano de la produccibn, se transforme ahora en trabajo indi
rectamente social, Si bajo la economfa natural la divisifén
social del trabajo se establece a priori de la produccibn;
bajo la produccibn mercantil el trabajo se establece a pos-
teriori, se pierde todo tipo de regulacién previa a la pro-
duccibn, y &sta pasa a regularse a través del mecanismo in-
consciente del mercado. Como consecuencia de ello el traba-
jo mismo se convierte en indirectamente social, ya que re-
quiere del aval del mercado para ser consumido, y por tanto
reconocido como necesario por la sociedad, Esto hace que
las relaciones sociales entre los hombres se fetichicen,
en el sentido de que el reconocimiento de cada trabajador
por la sociedad se da en funcibn de lo gque lance al merca-
do, Es a través de las cosas que se establecen las rela-
ciones sociales entre los hombres, Pero ademds de desarro-
llargse la fetichizacifn de las relaciones sociales entre
los hombres por el desarrollo de la produccifén mercantil,
surge también paralelamente el trabajo asalariado como for-

ma particular del trabajo humano. E1 trabajo asalariado pa




sa a suplir las necesidades de fuerza de trabajo que an-
terior se daban bajo las formas asociativas, de ayuda mu-

tua, etc.

g) Es f&cilmente deducible que junto al desarro-
1lo mercantil, y a la especializaci6bn del trabajo, también
se plantee la divisifn entre las haciendas ganaderas y las
agricolas. El clima, el tipo de suelos, las distancias de
los centros de compra, etc. ademd&s de la especializacibn

propia que demanda la ganaderfa, van separando un tipo de

explotacibn de otro.

Con el desarrollo de la produccibn mercantil
comienza el proceso ae diferenciacibn social mercantil y
capitalista, La diferenciacibn social existe también en
la economia natural, sin embargo ahora bajo la produccibn
mercantil y capitalista adquiere nuevas formas., Son otras
las leyes que pasan a regular el proceso. La competencia
actfia como el instrumento o mecanismo inmediato a través
del cual una gran cantidad de productos directos entran
en un proceso de pauperizacibn, mientras que unos pocos
se aburguesan, La competencia es entonces la Caisa inme-
diata que provoca el proceso de diferenciacifbn social mer-

cantil y capitalista. ¢A gqué& conduce la competencia? a




- 70 -

que aquellos que producen permanentemente en mejores condi-
ciones debido a caracterfisticas naturales, o mas comunmente
al atesoramiento o posesibn de mejores medios de produccibn
esten en mejores condiciones de competencia en el mercado
haciendo quebrar de manera sistem&tica Y permanente a una
gran cantidad de pequehos productores, que primero entran
en un proceso de pauperizacibn vendiendo sus medios de pro-
duccibn, y luego en la venta de su fuerza de trabajo como
Gnico mecanismo de subsistencia, La pauperizacifn y la pro-
1etarizaci6£ de la gran mayoria, y el aburguesamiento de u-
nos pocos que comienzan a comprar fuerza de trabajo asala-
riada deslig&ndose asi de la prodﬁccién directa. Son los
dos caminos tendenciales por los cuales inevitablemente
pasan los prbductores directos que se integran al mercado,
Pero siI este proceso se deriva directamente de la produc-
cibén mercantil directa, la competencia de é&ste, con la em-

presa capitalista es la forma m8s r8pida de diferenciacibn.

Sin embargo esta tendencia a la proletarizacibn
y al aburguesamiento no se presente en la realidad ni tan
clara, ni de manera tan sencilla, En primer lugar el pro-
ceso es lento y dura varias generaciones, lo cual lleva a
pensar a muchos que el campesino o el artesano, como tal,
es una clase soclal propia del capitalismo que no contiene
contradicciones, que lo lleven a una evolucién hacia formas

superiores. Adem8s este proceso pasa por varias fases in-
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termedias que dificultan el andlisis de estos sectores y
clases ;ociales. Por ejemplo la proletarizaci6én de la fuer-
za de trabajo comienza poco a poco. El semiproletariado
agricola es una de las formas mds comunes en la agricultura,
El mismo proceso de trabajo agricola gue se debe de someter
al proceso natural de los diferentes cultivos provoca la ocu
pacibn desigual del trabajo a lo largo del afio, Por ello
las posibilidades de la prolétarizacién permanente en la a-
gricultura son mucho m&s diffciles, entre otras cosas, que
el proceso de proletarizacifn en la industria urbana, A su

vez este semiproletariado puede destinar el producto de su

produccibn directa o bien al mercado o bien al consumo direc

to.

En el primer caso se incorpera a la produccifn
propiamente capitalista a través de la venta de su fuerza
de trabéjo parte del ano o barte de los dfas, y se incor-
pora a la produccibn simple de mercancias a través del pro

ducto de su trabajo directo,

En el segundo caso generalmente la produccibn
directa de valores de uso s6lo viene a constituir parte
del salario real del trabajador lo cual permite mantener
bajos los salarios nominales en los momentos en que el cam-

pesino se constituye en proletario.




Por Gltimo existen otros casos donde el productor
directo debe vender su propia fuerza de trabajo durante los
tiempos muertos y comprar a su vez fuerza de trabajo para le
vantar las cosechas para sembrar. Entremezclado con estas

dos relaciones tipicamente capitalista &1 trabaja directa-

mente la tierra.

Para los artesanos o trabajadores por su cuenta
de la ciudad, el paso a la proletarizacibn también es len-
to y progresivo, En Nicaragua, donde las principales acti-
vidades econbmicas estén en la agricultura, es com@n éue
los artesanos, albaniles y las empleados domésticas de las
ciudades, se conviertan en proletarios agricolas en los me
ses de mayor demanda en el trabajo del corte del café o el
algodfén; ocultando asi en su actividad més duradera (el tra-
bajo directo para el caso de los artesanos, o el trabajo
improductivo en las empleadas domésticas) las tendencias del

paso a una nueva clase o0 sector,

También el proceso de aburguesamiento es paulati-
no, El campesino rico por ejemplo, se distingue del burgués
en que debe, necesariamente trabajar en forma directa. El
grado o medida en que el campesino rico comienza a despren-
derse de las tareas mis pesadas, limitdndose a la adminis-
tracién de la produccibn conduce al trénsito hacia la clase

burguesa propiamente dicha. En la mayorfa de los casos los




limites ni son claros y mucho menos sencillos de determinar,
Tambi&n en las zonas urbanas, el proceso de acumulacibn a
través del comercio o el transporte, tiene tal gradacibn,

que se hace sumamente diffcil distinguir sus limites.

Pero adem8s de ser un proceso lento; ademés de
implicar una serie de pasos intermedios que dificultan su
clara conceptualizacifén, este tr&nsito no es unilineal.

No es un proceso donde todos los productores de economifa
natural se transforman primero en productores mercantiles
que trabajan directamente, y luego &€stos se diferencian en
proletariado y burguesfia. Muchas veces se saltan etapas
violentamente. Algunos productores de economifa natural,
pasan directamente a convertirse en campesinos ricos se-
~gin condiciones de produccibn y cré&dito concretas. Otros
pasan de la economifa natural a la proletarizacibn précti-
camente de un sblo golpe, Por otra parte la peculiaridad
que adoptan las clases y sectores segfin los lugares y con
diciones concretas son tan variadas, que en algunas ocasio
nes es realmente diffcil llegar a una conceptualizacibn que
recoja los elementos esenciales, y haga abstraccifn de par-
ticularidades ocasionales que desvirtfan la situacibn par-
ticular de clase. Por ejemplo en muchas zonas de Nicara-
gua el proletariado agrfcola solo trabaja 6 o 9 meses del
afio, y, contra lo que se pudiera pensar, el resto de los me

ses no trabaja ni como asalariado ni como productor directo,




vive fundamentalmente de la recoleccibén de algunas frutas

como es el caso del mango y del tejocote, y de la caza del

garrobo u otros animales silvestres.

De todos los sectores y clases, los que presen-
tan mayores dificultades son obviamente aquellos que a ni
vel de relaciones sociales de produccidn, est&n menos di-

ferenciados: 1los grupos intermedios,

En los textos clésicos del marxismo, se planteaba
la diferenciacibn al interior del campesinado en tres gru-
pos fundamentalmente. Asi Lenin, agrupaba a los campesinos
en: campesinos pobres, campesinos medios, acomodados y ri-
cos. Ademé8s se reconocia obviamente la existencia de un pro
letariado agricola sin tierras, una burguesfa, y la clase te
rrateniente, Los campesinos pobres eran identificados con
los semiproletarios. Consistian en campesinos que debifan
necesariamente vender su fuerza de trabajo para poder sub-
sistir, Eran en parte proletarios y en parte campesinos.
Los campesinos ricos en oposicifn a los pobres, compraban
fuerza de trabajo afin cuando ellos debifan de trabajar direc-
tamente y no podifan deslig;rse -como lo hace el burgués- del
trabajo directo. Eran campesinos que podfan acumular y es-
taban por tanto en proceso de aburguesamiento. Por filtimo
se situaba un grupo intermedio, compuesto por los llamados

campesinos medios, Estos tenian la cualidad de que ni ven-




dfan fuerza de trabajo ni tampoco compraban fuerza de tra-

bajo. Se mantenfan de hecho gracias al trabajo individual
y familiar o a formas de ayuda mutua. Las relaciones de
explotacién a través del trabajo asalariado estaban, en

este caso, totalmente ausentes,

Veamos esta clasificacifn m&s en detalle, Tal
vez en relacibn a los dos grupos polares no existan mayo-
res discusiones. De hecho el paso del campesino al prole-
tario es un paso lento que implica en un comienzo la venta
parcial de la fuerza de trabajo, y paulatinamente la amplia-
cibn de la venta de la fuerza de trabajo, y la disminucién
proporcional del tiempo dedicado al trabajo directo, Es 186
~gico pensar entonces en la existencia de un grupo de cam-
pesinos en vias de proletarizaci®n que comparten los dos ti-
pos de relaciones sociales de produccibén: trabajan directa-
mente, pero adem8s son trabajadores asalariados, Lo mismo
~aunque en sentido inverso- ocurre con los campesinos aco-
modados y ricos. Ellos acumulan, y por lo tanto pasan a em~-
plear fuerza de trabajo asalariada de manera regular. No obs
tante hasta no llegar a un nivel de acumulacibén dado que les
permita separarse del trabajo directo deben de trabajar a la
par gue sus jornaleros, en el campo, Es tambi&n un grupo de
transicibn, s6lo que éste hacla la conversibn en burguesia

agraria,
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Con el trabajo artesanal o industrial sucede algo
similar. El trabajo a domicilio es una' forma encubierta de
proletarizacibn y constituye una etapa importante en la pro-

letarizacién del obrero industrial.

La dificultad se presenta con el grupo interme-
dio y, para la agricultura. Es obvio que en la artesania
puede existir un productor directo que ni contrate ni venda
fuerza de trabajo debido al caracter regular y permanente
de su proceso de trabajo. En la agricultura, la posibili-
dad de que exista un grupo de campesinos que ni venda ni
compre fuerza de trabajo asalariada, se reduce a la siguien-
te pregunta: ¢Puede un campesino con su familia cultivar y
trabajar en la agricultura, lo suficiente como para mantenersSe
todo el ano sin la venta o la compra de la fuerza de trabajo
asalariada? De. hecho todo mundo sabe que la agricultura se
caracteriza por una ocupacifbn desigual a lo largo del ciclo
agrfcola. Las siembras o las cosechas de cualquier produc-
to en general, requieren de una mayor ocupacibén que el man-
tenimiento o las limpias del cultivo., En la cafa de azficar
por ejemplo, existen 2 & 3 meses del afio donde précticamen-
te no existe trabajo alguno que realizar. Lo mismo sucede
en el algodén o el café, y este perfodo de inactividad va-
ria alarg&ndose o acorti&ndose, dependiendo del cultivo y
la técnica empleada. Pero asf como existen perfodos de po-
ca ocupacibn o sin ocupacibn en absoluto, existen otros don-

de la demanda de fuerza de trabajo es mucho mayor. Es di-




ffcil que una familia tipo, de 3 personas activas, puedan
sembrar mds de 6 manzanas de mafz, o que la misma familia
sea capaz de cosechar en su parcela mds de 7 u 8 manzanas
de café, o que pueda cortar mds de 5 manzanas de caha de
azcar, y asi sucesivamente. Esto plantea dos posibilida-
des:

a) Que la familia obtenga otro tipo de ayuda que
no consista en el trabajo asalariado, sino en formas redis-

tributivas de fuerza de trabajo; por ejemplo la ayuda mutua,

mano vuelta, etc.

b) Que con la superficie, que la misma familia
sea capaz de cultivar por sf misma, pueda subsistir todo

el ano.

Comencemos por el primer caso, Si una familia
es ayudada por otras personas o familias en los momentos
de mayor empleo agricola mediante formas no asalariadas
de trabajo, es claro que nos encontramos con economfas don-
de el desarrollo mercantil no es ain completo. Estas for-
mas atrasadas de ayuda se ven suplantadas r8pidamente por
el trabajo asalariado. Allf donde existe el monetario cir
culante suficiente como para contratar jornaleros. Sub-
siste allf! donde la existencia de moneda es ain escasa, don-

de se limita a una época del ano (la cosecha), y donde el




resto del aho el campesino‘sobrevive en virtud de su econo-
mia de autoconsumo. Segfln esta perspectiva, este campesino
medio estd integrado al mercado s6lo circunstancialmente, y
conserva ain una serie de relaciones y parte de su vida es-
t& en funcibn de su economfa natural. Nos encontramos por

lo tanto ante una clase no completamente mercantil,

Supongamos ahora el segundo caso, La cantidad
de manzanas que una familia es capaz de cultivar por si
misma, no garantiza en casi ningfin cultivo la posibilidad
de mantenerse todo el afio de esa actividad, La mayorfa de
estas familias no podran hacerlo salvo una sola excepcibn:
la existencia paralela a estos cultivos de otro tipo de ac-
tividad, En particular actividades relativas a artesanias
que sustituyan los productos industrializados por los case-
ros., Una familia que s86lo se dedica al cultivo de unos po-
cos productos agricolas, no podr8 mantenerse sin la ayuda
de fuerza de trabajo exterﬁa, en los momentos de mayor de-
manda. Sin embargo, si combina la agricultura con un peque-
no comercio, o con artesanfas domé€sticas o con algunas com- .
binacifn de cultivos que le permitan una ocupacifn més regu-
lar a lo largo del afio, podr8 entonces mantenerse sin el em-

pleo de trabajo externo, y sin la venta de su fuerza de tra

bajo,




A medida que avanza el desarrollo del capitalis-
mo, en las 2zonas rurales, lo primero que se destruye es pre-
cisamente la industria rural doméstica. Los articulos indus
trializados compiten con las artesanifas domésticas y las des
plazn mds o menos r&pidamente. La industria textil por ejem
plo, comienza suplantando las artesanias y telares indigenas;
més tarde las mismas prendas de vestir ya elaboradas destru-
yen la confeccibn casera. Algo similar sucede con el calza-
do, y mucho m8s definitivo es el caso de los instrumentos de
trabajo, donde la superioridad de los productos industriali-
zados acaba de golpe con los primitivos instrumentos caseros.
Esta destruccibn de las industrias rurales domésticas camina
a la par con la ampliacifén de los productos agricolas de ca-
r&cter mercantil, ya que el productor directo debe de suplan
tar lo que antes realizaba personalmente por la compra de
productos similares en el mercado, y para ello requiere des-
tinar una porcibn cada vez mayor de la produccibn agricola,
para obtener el monetario imprescindible para el posterior
intercambio comercial. Es por esto que cuanio m&s integra-
do al mercado esté el campesino mayor es obviamente, la can
tidad de mercancias que necesita comprar, y menor es el de-
sarrollo de sus artesanfas domésticas, Por ello cuando los
cllsicos se referfan a la existencia de un campesino medio
que no necesitaba ni vender ni comprar fuerza de trabajo a-

salariada, se estaban refiriendo a este campesino que ingre




|
saba parcialmente a la economfa mercantil. Era un campesi-

no en gran parte de autosubsistencia, basado en una economia
natural que le permitia subsistir a partir de una amplia ga-
ma de productos agricolas, a partir de la existencia de algo
de ganado o aves de corral, y también debido a la amplia e-

Xistencia de éroductos o bienes de uso que se realizaban por

la propia economia doméstica.

Recordemos, por ejemplo, que en El desarrollo del

capitalismo en Rusia, Lenin hablaba de campesinos en general,
que vendian un 50% de su produccifbn en el mercado, y sefiala-
ba que €&stos estaban plenamente incorporados al mercado. Se-

guramente los campesinos medios wendian aGn menos.

Hoy en dia, al menos en la zona del Pacifico de
Nicaragua, la situacibn es radicalmente diferente. El avan-
ce de las relaciones capitalistas ha destrufdo casi totalmen
te la artesania domé&stica, y los campesinos se han restrin-
gido a las tareas agrficolas en forma casi absoluta. Esto ha
repercutido en la imposibilidad de vivir de la agricultura,
s8in la compra de fuerza de trabajo en aquellos momentos del
ciclo agrfcola, donde el empleo es mayor que las posibilida-
des familiares para satisfacerlas, De alll que en muchos
casos exista una situacifn, donde se combinan las diversas

formas de relacibn de produccibn,




Muchos de estos campesinos deben de comprar fuer-

za de trabajo durante el corte o en la &poca de la siembra,
pero a su vez quedan totalmente desocupados durante las &po
cas muertas de poco trabajo. Es durante este tiempo cuando
deben de salir a vender su fuerza de trabajo. Ademds de es
tas dos relaciones diametralmente opuestas, trabajan direc-
tamente la tierra, Combinan asif 3 relaciones sociales de

produccifn en una sola persona,

Lo anterior no significa que no existan campesi-
nos medios en el sentido clésico, es decir productores di-
rectos de carfcter mercantil que ni compran ni vendan fuer-

za de trabajo. S6lo queremos sehalar:

a) Que los campesinos medios en el sentido clé-
sico (produccibn mercantil simplé) tiendena desaparecer
a medida que avanza el desarrollo mercantil en la agricul-
tura, §Sin embargo esta tendencia a la desaparicifn no im-
plica como pasos directos la proletarizacibén por un lado
y el aburguesamiento por otro. Existen varios pasos in-
termedios de los cuales el mé&s importante es el que com-
bina la compra y la venta de fuerza de trabajo en la mis-

ma persona.




b) Que estos pequenos productores que compran, y
ademds venden fuerza de trabajo asalariada, atin no estan de-
finidos en cuanto al rumbo a tomar y bien pueden convertir-
se en burguesia o en proletariado. Aungue queda claro, que

tendencialmente se proletarizardn y s6lo unos pocos podré&n

aburguesarse.

La Encuesta a los Trabajadores del Campo, que rea-
1iz6 el INRA durante 1980, y que contemplbd este sector de
productores directos gque simult&neamente contrataban y ven-

dian fuerza de trabajo di6 el siguiente resultado:

Clases sociales segﬁn cantidad de familias por _grupo

Clases o0 grupos Total de familias %

Cooperativas 6.499 12.6
proletariado 6.883 13.4
Semiproletario 21.130 41.1
Camp. rico y burguesia 2,816 5.5
Campesino mer . simple 8,028 15.6
Camp, que compra y vende

fuerza de trabajo, 6,046 11,8
Total 51,402 100.0

Fuente: Encuesta a los trabajadores del Campo. INRA, 1980.

Cuadro 1,




Como se puede apreciar, la cantidad de campesinos
que compran y venden fuerza de trabajo alcanza, en té&rminos
relativos el 12% del total de los trabajadores del campo,
menos que el campesino mercantil simple pero un grupo sig-
nificativo necesario de tomar en cuenta, en tanto el proce-
so de diferenciacibn en €1 y, las tendencias de evolucibén
son mucho menos claras gque en el campesino mercantil simple,

donde de antemano sabemos que la gran mayorifa se proletari-

zar8.

Agrupando a todos los trabajadores por cuenta pro-
pia en la agricﬁltura (sectores de: cooperativas, campesi-
no mercantil simple y campesino que compra y vende trabajo
asalariado), tenemos que el 40% de los trabajadores rurales

pertenecen a este sector, contra cerca del 55% entre el pro-

letariado.

En el caso de la industria, la encuesta de Ho-
gares, ofrece datos para 14 ciudades de Nicaragua, para la
ciudad de Managua t.enemos:

Poblacifn econfmicamente activa segfin categoria ocupacional

Managua 1980

Categoria Total %

Asalariado 105.651 55.3




Categoria Total %
Patrbn 6.279 3.3
Cuenta propia y

familiares no remunerados 49,959 26,2
Desocupados 26,754 14.0
Ignorados 2.366 1.2
Total 191,009 100.0

Fuente: EHN 1Inec 1980.

Con ambos cuadros tenemos una idea del nivel de
desarrollo del capitalismo en Nicaragua, que s6lo alcanzé
a proletarizar a cerca del 50% de la fuerza de trabajo y,
mantienne, todavia un fuerte sector de trabajadores direc-

tos por cuenta propia, incorporados a la produccibn y cir-

culacid4n mercantil.

De las p8ginas anteriores se desprende claramen-
te que las relaciones sociales de produccibn caracteristi-
cas de la produccibdn mercantil simple son la produccidén de
mercancias y la propiedad privada de los medios de produc-

cibn por parte del productor directo.

En este iltimo apartado trataremos tanto la pro-

duccibn capitalista, como las formas transicidnales hacia

una economifa de planificacibn que se est&n impulsando en Ni-

caragua a partir del triunfo de la Revoluci6n Popular Sandi-

nista. Las incluimos en un mismo apartado a pesar de que




son contradictorias porque s6lo podemos reflejar la dismi-

nucidn de una y el crecimiento de la otra en la comparacibn

permanente.

Comencemos con los indicadores m&s generales. El
cuadro siguiente nos permite ver la participacibn del sector
estatal y del sector privado en la composici6n del Producto

Interno Bruto para 1980:

Participacibn del sector pfiblico en el PIB 1980. Nicaragqua.

Porcentajes
Conceptos PGblico Privado
Agropecuario 20.0 80.0
Agricultura 17.0 83.0
Pecuario 12.0 88.0
Silvicultura 70.0 30.0
Caza y pesca 95.0 5.0
Manufacturero 25.0 75.0
Construccibn 70.0 30.0
Mineria 95.0 5.0
Servicios 55.0 45.0
Gobierno 100.0 -
Bancos 100.0 -
Comercio 30.0 70.0
Transporte y Comunicaciones 60.0 40.0
Vivienda 3.0 97.0
Otros servicios 10.0 90.0
Energia eléctrica y agua potable 100.0 -
TOTAL PIB 41.0 59.0

Fuente: Informe FIDA: 75




Salta a la vista la débil situacibn en los campos
econbmicos en que se encuentra el Estado en referencia a la

participaci6bn privada.

Sin embargo, en términos de lucha de clases y, de
las posibilidades del Estado de combatir la produccibén capi-
talista a través de la planificacibén y el monopolio estatal
de la produccibn, la situacién difiere del cuadro anterior.
Por ejemplo, en el primer rubro, el agropecuario, existe una
gran cantidad de explotaciones que participando como produc-
cibén privada, no son explotaciones capitalistas. En este sen
tido, toda la pequeha produccifn campesina aunque produccién
mercantil, puede ser captada politicamente a través de diver-
sas politicas econbmicas y, enfrentarla a la produccibdn capi-
talista. De hecho todo el proceso de Reforma Agraria que co
menzb a fines del aho pasado ha sido una de las politicas mds
significativas para fortalecer la alianza de la clase campesi-
na con el proyecto revolucionario. Lo mismo sucede con la na
cionalizacibén de la Banca, que ofrece mejores ventajas credi-
ticias a todos los pequenos productores. En este sentido, tam
bién en el rubro manufacturero sucede lo mismo. No debemos ol
vidar gque por industria manufacturera se considera cualquier
taller artesanal gue emplee al menos un asalariado. Y, ade-
m&s en muchas de las ramas de la produccibn este tipo de pe-
quehias industrias es ampliamente mayoritario no solamente en

nGmero de empresas, 8ino en algunos casos, tambié&n en el vo-




lumen de produccibn. La gran industria es en Nicaragua es-
caza y, practicamente no existen m&s de 80 industrias que

pueden ser consideradas como altamente mecanizadas.

Lamentablemente, la Encuesta de Hogares de Nica-
ragua no trae informacibén por ciudades que pueda ser expan-
dida a todo el pais, de manera que los cuadros por ciudades
no reflejan m&s que los casos particulares. Sin embargo,
veamos a continuacifn, la distribucién de los asalariados

segGn empresas pGblicas y privadas en Managua.

Trabajadores asalariados privados y Estatales en Managua. 1980.

Absoluto Relativo
Estatales 55.237 52.3
Privados 50.414 47.7
Total 105.651 100.0

Fuente: EHN. Inec 1980

Aqui hay que aclarar que los altos porcentajes re-
lativos a los asalariados estatales incluye, a todos los em-
pleados del gobierno y, no exclusivamente a los trabajadores
productivos. Por ello es conveniente comparar con otro cua-
dro similar, pero para todas las ciudades del Pacifico de Ni

caragua, excepto Managua, donde tenemos:




Trabajadores‘asalariados privados y estatales en zona del

Pacifico 19 8 0,
Absoluto Relativo
Estatales 16.480 40.9
Privados 23.839 59.1
Total 40.319 100,0

Fuente: EHN Inec 1980

Agul ya la diferencia es en favor del sector pri-
vado. Si trasladamos estos datos al Srea rural las diferen
cias son ain mucho m&s grandes ya que dejaremos de lado a

la gran masa de empleados del gobierno,

A pesar de lo restringido del peso estatal dentro
de la Economia Nicaraguense, son los primeros pasos en el
intento por transformar la estructura capitalista y encaminar
al pais hacia el socialismo, Por ello es necesario tener en
cuenta al moménto del an8lisis de las clases, la distincifbn
entre estos dos tipos de economfa, gque se reflejan en la lu-
cha entre la ley del valor o, 1la broduccién capitalista (y
mercantil simple) y, la planificacifn, como accifén concien-
te del hombre por controlar su economfa. Sin embargo, habria
gue aclarar que no se debe de interpretar mec&nicamente al

sector estatal como un sector planificado, an cuando tenden-




cialmente asi lo constituya. Lo anterior es importante
porque dentro de la transformacibn de la vieja sociedad,
los cambios no se dan sino como consecuencia de lentas
transformaciones muchas veces contradictorias y, donde la
inexperiencia de las nuevas clases en el poder dificulta

la concrecibn de los ideales.

Desde el punto de vista de las relaciones socia-
les de produccibn es necesario senalar las diferencias.
En este sentido debemos de distinguir los dos caminos que
se estd siguiendo en Nicaragua en té&rmino de transformar
las relaciones sociales de produccién hacia formas socia-

listas.

La primera forma estaria caracterizada por la
empresa del 8rea de Propiedad del Pueblo (APP). Aqul la
propiedad de los medios de produccibn es Estatal y, 1los
trabajadores actfGan como asalariados. A la vista externa,
haciendo abstraccifn del caracter planificado y, también,
de la forma de utilizacibn del excedente, las empresas pa-
recerfian no tener diferencias con las privadas. Sin embar
go se pretende desafrollar un proceso de participacibn al
interior de las empresas para lograr, en (Gltima instancia,
el control del proceso de produccibn por los mismos produc-
tores. Tarea diffcil y larga, que tropieza permanentemente

con innumerables dificultades.




La segunda forma estaria caracterizada por la
cooperativa. El estado sandinista impulsa la cooperacifn
en aquellos casos donde no existen posibilidades o no hay
condiciones para la prqducciGn mecanizada, Tanto en la in
dustria, como en la agricultura la cooperativa esta crecien
do permanentemente. En este caso la diferencia es la opues-
ta al caso anterior. Mientras que las relaciones al exte-~
rior de la empresa funciodnan como una empresa privada, ya
gue venden libremente su producto en el mercado sin plani-
ficacibn alguna; es al interior del proceso de producci6én
inmediato donde se pueden ver r&bidamente'los cambios expe-
rimentados. No son trabajadores asalariados desposgidos
de medios de produccién, sino que los trabajadores son, al

mismo tiempo copropietarios de los medios de produccibn,

Podemos distinguir entonces dos diferentes tipos
de relaciones sociales de produccifn: 1las que se desarro-
llan al interior del proceso de éroducciGn inmediato y, las
que se desarrollan al exterior de dicho proceso. Por rela-
ciones sociales de produccifn que se desarrollan al interior

del proceso de produccifn inmediato entendemos las relacio-

nes que se dan entre los trabajadores y el personal directivo

de una misma empresa. Las relaciones de jerarqufa, de par-
ticipacién en las decisiones, etc, Por relaciones sociales
de produccibén que se dan al exterior del proceso de produc-

cién inmediato entendemos las que convierten al producto del




trabajo en un producto social; las que conducen al producto

del productor al consumidor.

Asi, las empresas del 4rea de propiedad del pue-
blo tienen su aspecto m&s avanzado en la planificacién, en
la utilizacibn del excedente en provecho de las clases tra-
bajadoras y, por ello se basan en la transformaci6n de las
relaciones sociales de produccifén al exterior del proceso
de produccibn. Ello no quiere decir, que no se planteen
cambios a su interior, como ya lo sefial&ramos, pero las di-
ficultades provenientes de una clase obrera inculta y sin
experiencia politica obligan a incorporar a las clases me-
dias a la direccibn de las empresas y, €stas tienen inte-
reses no siempre semejantes al proletariado, por ello las po-
sibilidades de la transformacifn de las relaciones sociales
de produccibn al interior del proceso mismo de trabajo se ha-

cen mi&s distantes,

En el caso de las cooperativas sucede lo opuesto.
La participacifn colectiva en la propiedad de los medios de
produccibn y en el trabajo desarrolla formas de cooperacifn
al interior mismo del proceso de produccibn, Formas que no
necesariamente implican cambios en el comportamiento exter-

no de la empresa y, por ello, la cooperativa puede funcionar




perfectamente bajo una economia de mercado. Sin embargo,

el proceso de concientizacibn politica que constituye el
proceso revolucionario es, en parte, garantfa para que la
~cooperativa no se desarrolle hacia formas capitalistas. Por
otro lado el control del Estado en materia de crédito y ase-
soramiento té&cnico asi como del comercio exterior y parte
del comercio interior tiende a limitar las posibilidades de

la cooperativa de desarrollarse en té&rminos capitalistas.

5. LAS RELACIONES SOCIALES DE PRODUCCION COMO INDICADOR
DE CLASE SOCIAL,

Como hemos visto en el capitulo anterior, las
relaciones sociales de produccibn es el indicador m#s pre-

ciso para determinar, a través de una encuesta, las clases

sociales,

Una serie de clases sociales pueden ser deter-
minadas exclusivamente a partir de las relaciones sociales
de produccibn. Evidentemente existen otros elementos que
en algGn caso en particular podrfan alterar lo que las re-
laciones de produccifn reflejan, Por ejemplo los niveles
de ingreso pueden ser importantes para la determinacifn de
una gran parte de la burguesfa. Los medios de produccibn,
también permiten una diferenciacifn entre sectores de cla-

se. Sin embargo el s6lo conocimiento de las relaciones so-~




ciales de prodﬁccién, permite caracterizar al proletaria-
do, a la burguesifa, al productor mercantil simple, y a al-
gunos sectores en transicibn. Tal vez para los sectores
en trasicibn, es donde sea més importanfe ayuda;se de re-
laciones cuantitativas, o de la medicién o cualidad de de-
terminados medios de produccibén., Pero s!. ademdés de traba-
jar las relaciones sociales de produccifn, desde un punto
de vista cualitativo, lo trabajamos cuantitativamente, po-
demos estar seguros de abarcar con gran rigor cientifico

a las clases y sectores de clase existentes. Siempre que-
darén trabajadores o productores a nivel individual, que
en sus diferentes combinaciones dificulten el an&lisis

a partir de los criterios m&s significativos como son las
relaciones sociales de producci6n; Sin emba;éo, lo que a-
qui se pretende es establecer un mecanismo de investiga-
cifn de las clases, como grupos sociales, y no de diluci-

dar las excepciones individuales.

Lo mi&s general a distinguir son las clases que
parten de la economfa natural, la capitalista y las di-
versas formas transicionales de la economia natural a la
economfa capitalista. Por otra parte, también es objeto
importante de investigacifn, las formas de transicibn ha-
cia la economifa planificada, Es claro por dem&s, gque po-
cas veces los grupos se presentan de manera pura. Gene-

ralmente las combinaciones son tantas y tan variadas, que




se dificultan la caracterizaci6n global.

En el an8lisis de las clases sociales los crite-
rios cualitativos mds importantes son aquelios qgue orien-
tan a nivel tebrico sobre las grandes clases sociales. Asft
hablamos de quienes son duenos de los medios de produccibn.
Quienes viven de su trabajo directo o de la venta de su
fuerza de trabajo etc. Sin embargo, en la realidad las di-
ferencias no se presentan nunca tan marcadas, y es necesa-
rio por tanto, establecer una metodologfa que permita deli

mitar grupos que a primera vista aparecen con pequenas di-

ferencias.

Consideramos oportuno sehalar cuatro criterios
O tesis sobre las cuales partiremos para elaborar la carac-
terizacifbn de las clases: :

1 - Las clases sociales se distinguen entre sf por su re-.

lacibn con los medios de produccifn, y por su relacibn

con los demds sectores y clases en el proceso de pro-

duccibn.
De esta manera se distinguen quienes son propietarios o
duenos de medios de produccibn de quienes no lo son; quie-
nes trabajan directamente sus propios medios de produccifn
de quienes contratan a otros para que los trabajen. Tam-
bién se distinguen los que deben de vender su fuerza de tra-

bajo para subsistir de quienes no necesitan venderla, y quie




nes no necesitan venderla, y quienes compran fuerza de tra-

bajo de quienes no lo hacen.

A través de todo esto se puede agrupar a los que constitu-
yen parte de las clases explétadas, y también a las clases
explotadoras. A su vez, también se puede saber si todos
son explotados de igual manera, o hay formas diferentes

de explotacifn. Es distinto por ejemplo al que lo explo-
tan por la venta de su trabajo gue a quien lo explotan a
través de préstamos usuwarios, o a quien lo explotan por
los bajos precios que le pagan por sus productos. Por Gl-
timo es posible saber si las clases explotadoras utilizan
los mismos mecanismos para la explotacibn o diversos. Por
ejemplo quienes viven de la explotacibn de la fuerza de tra-
bajo asalariada se distinguen de quienes viven de la renta

de sus tierras, o quienes viven de la compra y reventa de

los productos.

2 - La distincibn de las clases sociales es en primera ins-

tancia, siempre cualitativa porque se basa en relaciones

sociales de produccibn diferentes.

Distinciones cualitativas son por ejemplo, las que diferen-
cian entre compra y venta de fuerza de trabajo, o las que

distinguen entre duenos y desposeidos de medios de produc-
ci6bn., Las diferencias cuantitativas, por otro lado son por

ejemplo, la cantidad de trabajadoras asalariados que se con-




tratan, también el ntimero o magnitud de la maquinaria o

instrumentos de trabajo que posee, etc. Esto no signifi-
ca que el aspecto cuantitativo no tenga importancia, sino
que la primera gran divisi6n debe de ser cualitativa, y al
interior de los grupos que esta primera gran diﬁisién re-

porte se podrin hacer subdivisiones cuantitativas.

3 - Los dos puntos anteriores, asf como la metodologia ex-

puesta en un;princigio'demuestran;gue la distincién

no puede establecerse nunca a partir del nivel de vi-

da o ingreso.

E1l trabajar con grupos dg ingreso o de nivel de vida, con-
duce a mezclar clases diferentes dentro de un mismo grupo.
Inclusive se mezclan clases que pertenecen a economfas to-
talmente distintas, Por ejemplo, pueden existir producto-
res direétos que no vendan su produccifn al mercado, que
no compren fuerza de trabajo asalariada y que tampoco ne-
cesitan salir a trabajar fuera, es decir grupos de econo-
mifa natural de autosubsistencia. Es posible que el nivel
de vida de estos grupos sea semejante al del proletariado,
o al del campesino rico, o al del semiproletario, etc, Se
estarfan entonces mezclando grupos que pertenecen a econo-
mfas diferentes y que tienen intereses diferentes frente

a la produccibn social y al avance del proceso revolucio-
nario, También los terratenientes pueden tener un nivel de

vida o de ingreso semejante al de un burgués, sin embargo




la téctica y la estrategia a seguir con cada uno de los dos
grupos es politicamente distinta; porque mientras unos re-
presentan una clase ociosa y parasitaria los otros ayudan
—dengro de determinadas relaciones sociales de explotacibn-
al desarrollo de las fuerzas productivas, Los proletarios
y los campesinos pueden tener ingresos iguales y un nivel
de vida semejante, pero por las diferencias frente a los
medios de produccién (unos son duefios y otros no) sus inte-
reses serdn diferentes, y estas diferencias deben ser estu-
diadas para plantear una politica correct g de alianza de
clases. El ingreso lleva tambi&n a confundir los trabaja-
dores estatales de los de la empresa privada; y aGn cuando

puedan pertenecer a la misma clase se estarfa ocultando un

proceso de transicibn.

4 - En la realidad muchas clases sociales no se presentan

de forma pura,

Existen grupos sociales que ademfis de trabajar directamen-
te la tierra contratan fuerza de trabajo asalariada, O-
tros vendiendo su fuerza de trabajo, tienen a su vez una
parcela que trabajan directamente; y ain otros que compran
fuerza de trabajo durante las cosechas o la siembra de su
producto, y venden el resto del ano su propia fuerza de tra-
bajo, Se combinan en este Gltimo caso la compra, la venta

y el trabajo directo, A su vez sobre cada uno de estos
grupos pueden encontrarse de manera superpuesta las diver-

sas formas de renta del suelo. Para poder determinar estas




clases o sectores que combinan diferentes relaciones socia-

les de produccibn es necesario conocer las leyes que guian

la diferenciacibn social, y sus tendencias de evolucidn.

Para ello previa a la proposicidn té&cnico-metodolbgica hemos

hecho referencia a los tipos de economia en Nicaragua.

6. PROPUESTA

Como anunciamos al inicio, nuestro objetivo funda-
mental era ofrecer un sustento tebrico que permitiera llegar
al agrupamiento de la sociedad nicaraguense en clases socia-
les. La aplicacién pr&ctica de esa teoria, en este caso,
son las encuestas o censos econfmicos, sociales y- demogré-

ficos que por su temética pudieran servir.

En el programa continuo de la Encuesta de Hogares
se est8 empezando a aplicar el método propuesto. Ello im-
plica hacer los ajustes necesarios para medir las clases so-
ciales sin romper con los esquemas tradicionales. M&s afin,
utilizar esos esquemas para lograr la variable compuesta

de clase social.

Creimos conveniente partir de la definicibn de cla
ses sociales que hace Lenin. Esta definicifn reune los ele-

mentos fundamentales para la determinacibn de los grupos.




Analicémosla m&s detenidamente:

"Las clases son grandes grupos de hombres que se di

ferencian entre sf por el lugar que ocupan en un

sistema de produccibén histbricamente determinado,

por las relaciones en que se encuentran con res-

pecto a los medios de produccibn (relaciones que

las leyes refrendan y formulan en gran parte), por

el papel gue desempenan en la organizacibn social

del trabajo, y consiguientemente, por el modo y

la proporcib6n en que perciben la parte de la ri-

queza social de que disponen. Las clases son

grupos humanos, uno de los cuales puede apropiar-
se el trabajo de otro por ocupar puestos diferen-
tes en un ré&gimen determinado de economifa social"”.

(19 $£232).

1. La primera categoria analitica que nos ofrece es la de

distinguir por el lugar gque ocupan en un sistema de pro

duccibn social histé6ricamente determinado.

En el lenguaje de las estadisticas internacionales

las variables e indicadores de esas variables pueden determi
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nar el lugar de los individuos en el sistema de produccibn

s0n:

variable

a)

Sector en que trabaja

indicador

Si es empresa privada o estatal

b) rama de actividad eco- Se establece segn la actividad
némica de la empresa

2. La segunda categorla analitica son las relaciones en que
se_encuentran con respecto a los medios de produccibn;
es decir si son duefios o no, y el grado de dominio que
puedan ejercer. Los indicadores que utilizamos para
construir estas variables son:

variable indicador

a) tenencia  de los medios Si es o no propietario y catego-
de produccibn. ria ocupacional.

b) poder de decisifbn sobre Responsabilidad en el trabajd Y
la utilizaci®én de dichos estudios realizados o formacién.
medios de produccién.

c¢) grado de dominio que Tarea que realiza y tamafo de la
tiene el trabajador so- empresa.
bre el proceso de tra-
bajo.

d) Posicibn respecto a los Categoria ocupacional.
medios de produccibn.

3. Como tercera categoria tenemos_el papel que desempena en

la organizacibn social del trabajo.
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Variable Indicador

a) Si se ubica dentro de la pro Se establece segfin la activi-
duccibn de riqueza material. dad de la empresa o el lugar
de trabajo.

b) Si se ubica dentro del apara SegGn la actividad de la em-
to de control, sector esta- presa o lugar de trabajo y
tal. dentro del sector estatal.

c) Relaciones de produccibn Categoria ocupacional.
con relacibn a los demés
trabajadores y empleados.

4) La cuarta y Gltima categorfa analitica diferencia a los

grupos humanos por el modo y la proporcifn en que perci-

ben la parte de la riqueza social de gue disponen.

Variables Indicadores

a) Riqueza social monetaria. Ingreso y forma en que se ob-
tiene segfin la categorfa ocu-
paciqnal.

b) Riqueza social no monetaria. Nivel de vida.

De esta manera, de la combinacibn de los diversos
indicadores obtenemos lo necesario para construir la variable
fundamental de nuestro estudio, las clases sociales y fraccio

nes de clase.

En el esquema siguiente, se presentan las clases y
fracciones que pueden detectarse a través de la Encuesta de

Hogares.




Qcupades_y.gegantes.dgl_bogar:

Patrono

Trabajador por

cuenta propia

Asalariado

Trabajador no remunerado

Sector productor de riquezas.

Rama Agropecuaria.

Contrata trabajo asalariado y no vende

fuerza de trabajo.

trabaja directamente en c

trabaja directamente solo

Vende fuerza de trabajo

no manual __

ooperativa

no trabaja directamente _. Burguesia

trabaja directamente

no vende ni compra
l fuerza de trabajo.

Trabajador
manual —

Trabajador

l vende y compra fuerza
de trabajo.

Fijo __lSector del esFado

Sector privado
Estacional u ocasional

Con formacién

Sector del | alta.

estado
Con formacién

baja o sin for-___

macién.

Con formacién
Sector alta
privado

Con formacidn
baja o sin for-

macién

campesino
rico.

Cooperativa

Campesino

productor
directo
proletari-
zado.
Obrero Agri

.cola del Edo.

Proletaria-
do agricola

Semi-prole-
tario.

Burocracia

Obrero
Estatal

burguesia

Proletariado

Se ubica en
el lugar
del Jr de H



Ocupados y cesantes del hogar: Sector productor de riquezas. Cualguier rama de este sector,
SN TSRS SN ERmE=ES menos Ia agrgpecuaria.

trabaja directamente

Patrono Contrata fuerza de trabajo .

Trabajador por

cuenta propia

Asalariado

——

Trabajador no remunerado

no trabaja directamente

Trabaja en cooperativa

Con formacién alta

No compra ni vende fuer:za
de trabajo y trabaja sblo

Con formacién baja o sin
formacibn.

Trabajador manual

Sector Estatal

Trabajador Con formacifn alta

no manual " | con formacién baja

o sin formacién

Trabajador manual

Sector privado Con formacién alta

Trabajador _
no manual Con formacibén baja
o sin formacidn

Productor acomo-
dado.

Burgués

Cooperativista

' Pequeiia-burguesia

Artesano

Lumpen
Obrero del Estado

Burocracia
Ob. del Edo.

Proletariado
Peq. Burguesia

Proletariado

Se ubica en el
lugar del j de H.



Ocupados y cesantes del hogar:
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Patrono

Trabajador por

cuenta propia

Asalariado

Trabajador no remunerado

Contrata trabajo asalariado

No compra ni

fuerza de trabajo

Vende fuer:za
de trabajo,

Sector de servicios

Con formacibn alta

vende _

Con formacién baja

o sin formaciébn

Sector Estatal

Sector privado

Trabajador manual

Trabajador no
manual

Aparato de
control

Trabajador Manual

Trabajador no
manual.

IAparato de
reproduccibén

A ————

Con formacién
alta

Con formacidén
baja o sin for
macién

Burguesia

Peq. Burguesia

Artesano

Lumpen

Obrero Estatal

Burocracia
Obrero estatal

Proletariado

Peq. Burqguesia

Proletariado

Se ubica en el
lugar del J de
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