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INTRODUCCION

"GATT" (THE GENERAL AGREEMENT ON TARIFFS AND TRADE) mejor
conocido en nuestro pais como ACUERDO GENERAL SOBRE ARANCELES Y-
COMERCIO ha sido un tema muy de moda en los Gltimos meses en ---
nuestro pais.

Hubo posturas a favor y en contra, cuando se d4ié la noti-
cia de gue México se incorporaria al GATT. El presente estudio -
tiene por objeto saber que es el GATT, cuales son sus anteceden~-
tes que le dieron origen, su naturaleza juridica, sus principios
fundamentales, sus objetivos y generalidades, sus Rondas de Nego
ciacidn, su Protocolo de Adhesidén. Comentar el plan Global de =~
Desarrollo que lo menciona. En términos muy generales, este seré
el tema de nuestro estudio, complementédndolo con un capitulo de-
Anexos.

El GATT es un tratado multilateral suscrito por mis de -~
80 paises que juntos suman mis de las cuatro quintas partes del-
comercio mundial. Uno de sus objetivos principales consiste en -
liberar el comercio mundial y dejar asentadas sus bases seguras-
y firmes, para poder contribuir al engrandecimiento y desarrollo
de la economia mundial. Este Acuerdo General es el Gnico instru-

mento multilateral que acepta reglas para el comercio internacio

nal.

Por mas de 30 afios, el GATT ha funcionado como el princi-




pal organismo internacional encargado de las negociaciones y -
reducciones de las barreras del comercio internacional, El —--
GATT al mismo tiempo de ser un Cddigo de Reglas es un Foro en
el que todos los paises miembros pueden discutir y resolver --
sus problemas comerciales para engrandecer el comercio Interna
cional. Esto se puede ver desde la Segunda Guerra Mundial.

El GATT aparecid en Enero de 1948, Desde entonces sus -
miembros han pasado de 23 que fueron los fundadores a 85,

El GATT regula el comercio entre los estados Miembros y
la conducta a seguir en sus relaciones comerciales. El1 GATT es
también el lugar en donde los estados negocian y trabajan con-
juntamente para reducir sus barreras comerciales con el afdn -
de conseguir una mayor liberalizacidén del comercio Internacio-

nal.

En cada una de las Rondas de Ne90ciac16n se han conse~-

guido reducir obstdculos al Comercio Internacional.

1.a Ronda Tokio que ha sido para muchos la nfs compren-
siva de todas, durd mids de siete afios. (1973-79). Produjo acuer
dos no solo referentes a aranceles aduaneros, sino a muchas --
otras medidas no arancelarias (productos ldacteos, carne bovina,
aviacién comercial...).

Desde que aparecidé el GATT, sus actividades han resuelto
y;caubigdo el panorama econdémico mundial. Actualmente el Acuer-

do éiene.aavarticulos mismos que en el desarrollo de esta tesis




los comentaremos.

El tema a tratar merece ser objeto de investigacién, no-
solo ‘por sus variados y complejos aspectos, sino por su impactc

sobre el proceso de desarrollo econdmico de nuestro pais.




CAPITULO I.- ANTECEDENTES HISTORICOS DEI, GATT.

a).- Situvacién en el perfodo Post-bélico (1945-1948),

Al cabo de unos afios de tensién internacional, surge la-
Primera Guerra Mundial due no tarddé en envolver a la mayor par-
te del mundo. El armisticio de 1918, la Sociedad de las Nacio--
nes surgida por inspiracidn del presidente wilson, el derrumbe-
de cuatro imperios despbéticos, la reconstruccidén de Polonia, 1la
independencia de Austria, Checoslovaquia, Hungria y otros pai--
ses, el establecimiento de la Corte Permanente de Justicia In--
ternacional y la Creacién de la Organizacién Internacional del-
Trabajo (OIT), hicleron creer el surgimiento de una nueva época.
animada por el espiritu de Ginebra. Pero en 1922, con la exalta
cién de Mussolini al poder, la reaccidn antidemocr&tica e impe-
rialista, precedida por algunos ensayos menores, cobra relevan-
cia internacional. El necaislacionsismo de la Unién ¥y el resur-
gimiento del nacional-socialismo en Alemanijia, siembran nuevas -
inquietudes en la castigada Europa.

Los Acuerdos de Locarno, el Pacto Kellogg, el tratado de
Letrdn y el memorandum de Briand marcan respectivamente, de ---
1925 a 1930, esfuerzos mis o menos felices para promover la ——-
cooperacién Internacional, proscribir la guerra, eliminar razo-

namientos entre el poder espiritual y el poder polf{tico y echar




las bases de los Estados Unidos de Europa. Los sucesos se preci
pitan desde entonces para la toma de posiciones estratégicas y-
politicas con vistas a la Segunda Guerra Mundial. En los afios -
siguientes, la agresién imperante, el ascenso de Hitler al go--
bierno del Reich, la conquista de Etiopia, la reincorporacién -
del sarre a Alemania, la intervencién italotudesca en la guerra
espaficla, la remilitarizacién de la Renania, las persecusiones-
raciales, el Pacto Anticomitern y el “"Anschlus" prohibido expre
samente por el Tratado de Versalles conducen en poco mds de cin
co afios, ante la impotencia de la lLiga de las Naciones, al des-
cuartizamiento de Checoslovaquia.

Se consolida el eje Roma-Berlin, la posterior ocupacién-
de Memel y de Albania y el pacto Ruso~Alemin de no agresidn, se
ultiman los preparativos para el asalto de las potencias nazi--
fascistas contra Estados de la m&s variada organizacidn social-
y politica. La guerra se extiende en breve, a todos los confi--
nes de la tierra, a los continentes y a los mares. Las batallas
toman los nombres de las naciones y de los océanos éonde se li-
bran. El 14 de Agosto de 1941, churchill y Roosevelt suscriben-
la carta del Atlantico. Poco después comienza la serie de gran-
des operaciones militares que obligan a Alemania a rendirse in-

condicionalmente y al Japén a capitular bajo.la tremenda impre-

8i6n de las bombas atémicas arrojadas sobre Hiroshima y Nagasa-




ki. Reunidos los vencedores en San Francisco, redactan la Carta-~
de las Naciones Unidas para mantener la paz y la seguridad inter
nacionales, fomentar la cooperacidn entre los Estados y estimu--
lar el respeto a los derechos fundamentales del hombre. Este his
térico documento comienza: "Nosotros los Pueblos....", férmula-
que condensa admirablemente el espiritu democritico de la diplo-
macia moderna y reconoce como Ginica fuente de soberania al géne-
ro humano.

Asf empiezan a multiplicarse las relaciones Internaciona-
les, y es hasta nuestros dfas que siguen llevandose a cabo. Esa-
multiplicacién de las relaciones de toda indole entre las Nacio-
nes, arranca historicamente a partir de la terminacién de la Se-
gunda Guerra Mundial.

Al concluir la Segunda Guerra Mundial, las naciones que -
en ella participaron, emergieron del conflicto bélico profunda--
mente preocupadas respecto de las causas que lo habian originado
y con el propdsito de repartirse adecuadamente el poder y las -~
zonas de influencia de cada una, de tal suerte que no volviera a
presentarse otra conflagracidén mundial.

Habia una gran preocupacidn respecto al terrible deterio-
ro de las economias europeas, asf, como por establecer mecanis--
mos que permitieran su recuperacién. Esto condujo a la amplia---

cién del alcance de los convenios comerciales, inclinandose as{-

la tendencia a la multilateralidad.




"Tanto los vencedores como los vencidos, se encontraron-
con que la situacién econémica que los rodeaba, era tan desas--
trosa que prdcticamente era la misma, teniéndo ademés como acree
dor Gnico un solo pais: los Estados Unidos de América, por lo -
que de inmediato se inicid un gran movimiento para reconstruir-
al mundo, tratando fundamentalmente de estabilizar los mercados
para fortalecer al norteamericano y permitir asi la recupera~---
cibn de los adeudos e inversiones de guerrxa“. (1)

Todo esto hizo surgir un movimiento hacia la concentra--
cién de acuerdos para regular las relaciones econémicas inter--
nacionales que encabezaron los Estados Unidos de América.

En 1945 y como consecuencia de esta evolucidén histdérica-
nos encontramos con dos modelos de comercio internacional: "a)-
el liberalismo, centrado en los aranceles de aduana como esque-
ma que respaldd la expansién britdnica a nivel mundial y, ade--
mAs, como heredero de la xevolucién industrial y b) el protec--
cionismo, con fuerte intervensién del Estado, esencialmente bi-
lateral y discriminante, vinculado a las dos guerras mundiales"
(2).

Es asf como los Estados Unidos emergen como el primer --

(1) .-~ Cruz Miramontes, Rodolfo. "lLegislacidn Restrictiva al co-
mercio Internacional: Anélisis de las Instituciones mis -
Comunes", Edicidn propiedad del autor, México, 1977, pégs.
14 y 15.

(2) .- curzon, Gerard, "La Diplomacia del Comercio Multilateral",
México, Fondo de Cultura Econbmica, 1969, pfgs. 35 y sigs.




y Gnico pafs con stock de mercancfas, con fuertes reservas y —--
victoriosos de la Segunda Guerra Mundial, sin haber sufrido per
juicio alguno ni en sus inversiones ni en su territorio. De tal
suerte que plantea en la Organizacidn de las Naciones Unidas, -
la necesidad de organiéar la economfia mundial de acuerdo a sus~
intereses especificos. Para ello convoca a Inglaterra, potencia
Gnica en esta época y al resto de los paises europeos, princi--
Palmente los de la Europa Central y destruidos por la guerra, a
una conferencia llamada de BRETTON WOODS, en la gque los Estados
Unidos disefian una estrategia para organizar y estructurar la -
economia y comercio mundiales, que estaban ya practicamente des
truidos. Esta politica de los Estados Unidos se institucionali-
za en dos organismos importantes: El Fondo Monetario Internacio
nal (FMI) y el Banco Internacional de Reconstruccién y Fomento.

El Fondo Monetario Internacional es un organismo destina
do a regular la liquidéz de pagos, instrumento bdsico para que-
pueda haber comercio internacional, imponiendo como moneda bési
ca en sus operaciones al délar, accidén con la cual se elimind -
al oro de las transacciones comerciales internacionales. Segin-
el sistema de Bretton Woods, mientras los Estados Unidos estabi
lizaban su moneda a base del oro, otros paisea estabilizaban la
suya en funcién del ddlar. E1 Fondo Monetario Internacional pa-
sa a ser el instrumento monetario indispensable para hacer un -

.regulador de la economia mixta.




El Banco Mundial de Reconstruccién y Fomento es un orga-
nismo financiero destinado a controlar los préstamos concedidos
a los gobiernos para ayudar a restablecer la industria, el co--
mercio y la infraestructura necesaria para poner de nuevo en mo
vimiento la economia mundial.

En 1946, los Estados Unidos formulan el "PLAN CLAYTON",-
en el que se pretendfa establecer una multilateralizacidén de --
comercio sobre bases estables, amplias y no preferenciales. Es~
te plan se sometid a consideracién del Consejo Econémico y So—--
cial de la Organizacién de las Naciones Unidas.

De igual forma, el gobierno norteamericano colabord a la
recuperacién econdmica mundial al través de esfuerzos tales co-
mo el PLAN MARSHALL (1947) pues tenia interés en que se le paga
ran los créditos derivados del Lend Lesse que era un programa -
de préstamos para materiales de guerra, materias primas etc.

En el origen del GATT, como un organismo que impondria -
al mundo el "libre comercio", encontramos -"la necesidad de los--
Estados Unidos de Norteamérica de dar salida a sus capitales y-~
a sus mercancias, para sostener su ritmo de crecimiento y su ni-
vel de empleo. Su aparato productivo, intocado durante la gue--
rra y de elevado nivel tecnoldgico, le permitia competir satis-
factoriamente con cualquier pais industrializado; lo Gnico que-

requeria entonces, era el libre accesoc a2 todos los mercados in-

ternacionales y el seguro aprovisionamiento de materias primas,
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todo ello realizable mediante la liberacién del comercio". (3)

Como sefiald el Ex-Director General del GATT, sir ERIC —---
Wyndham White, "inmediatamente después de la Segunda Guerra Mun-
dial, se desarrolld una basta actividad con el fin de establecer
la base financiera y econfémica para un poderoso mundo nuevo. Las
agonfias del perfodo interbélico todavia se conservaban latentes-
en las mentes de agquellos hombres que se habfan avocado a esta -
tarea. Los costos de la autarquia, de la discriminacién, de la -
restriccidn del comercio y pagos, motivados por causas econémi--
cas y politicas, habian de ser exorcisados por una Carta de Cola
boracidén Monetaria Internacional Bretton Woods y una carta para-
el comercio Internacional (L.a Habana), siendo la funcién de esta
Gltima llevada a cabo en el campo de la politica comercial por -
el GATT". (4)

Ambos organismos, es decir, el Fondo Monetario Internacio
nal (FMI) y la Organizacién Internacional de Comercio (0OIC) que-
seria un producto de la Carta de la Habana, fueron auspiciados -
por la diplomaci; norteaméricana y encuentran su origen en propo
siciones fundamentales formuladas por el Secretario de Estado --

Mr. Cordell Hull.

(3).~ Cordera Campos, Rolando, Ruiz Durdn, "México y el GATT: —

Notas para un Informe Preliminar", Versidn mimeografica, -
México, 1979, pég. S.

(4) .- Sir Wwyndham white, Eric, "Causas y Efectos de los Procesos
de rntegracidén Econémica en el Mundo Actual', Revista de -

la integracién, BID-INTAL, nimero 11, Buenos Aires, 1972,-
pig. 21.
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Todo lo antes expuesto es v&lido en 1o que se refiere al
aspecto econdmico de las relaciones interxnacionales imperante -
en el periodo en que nace el GATT. Desde el punto de vista poli
tico, la conferencia de YALTA entre los llamados "tres grandes"
(Roosevelt, churchill y sStalin) que se llevd a cabo en Febrero-
de 1945, implicdé el establecimiento de un orden bipolar para el
mundo con dos grandes potencias encabezando los polos: por una-
parte los paises "comunistas" liderados por la uUnién Sovidtica,
por el otrxo los pafses "capitalistas" liderados por los Estados
Unidos.

México quedd ubicado dentro de la zona de influencia de-
los Estados Unidos.

El periodo inmediato posterior a la terminacién de la —--
Segunda Guerra Mundial, se caracteriza por la excelente relacién
que guardan las dos superpotencias, aunque ya en la negociacién
del reparto, surgen algunas diferencias que ensombrecen el pang
rama. La estapa de buenas relaciones culmina rdpidamente debido
a las aspiraciones hegemSnicas de ambas dando paso a la llamada-
"guerra fria", en la que si bien no hay hostilidades, cada una-
se fortalece internamente y agrede verbalmente a la otra.

FPue as{ como ninguna de las superpotencias invadia la -
regién geogréfica correspondiente a la zona de influencia de su
rival. Esto permitid la organizacién interna de los bloques, --

que a su vez resultaba indispensable para asegurar el dominio -
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de la super potencia respecto de las potencias satél@tes respec
to de los paises dominados también.

El bloque capitalista del mundo posterior a la Segunda -
Guerra Mundial, se organizé politicamente subrayando como valor

miximo la libertad, y asi se habla del mundo libre y desde el -

punto de vista econdmico también ensalzd el libre inte;cambio.—
con el propSsito de facilitar las transacciones entre sus prin-
cipales miembros.

En este contexto y en esta atmésfera liberal con hegemo-
nia norteamericana solo faltaba estructurar un organismo desti-
nado a institucionalizar las relaciones mercantiles. En Bretton
Woods se establecid un sistema monetario. Y con el Banco Mundial
de Reconstruccién y Fomento se organizd la forma de financia-—-
miento. Faltaba entonces un organismo gue regulara el libre co-
mercio, el desplazamiento de mercancias de un lugar a otro, y -
para esto, los Estados Unidos se valen de las Naciones Unidas -
para convocar a la llamada Conferencia de la Eabana, que viene-
a ser la tercera de las reuniones preparatorias por las Nacio--
nes Unidas de 1945 a 1947 para crear lo que se llamé original--
mente la Organizacién Internacional del Comercio (OIC), que iba

a estar sustentada en una carta o tratado denominado "cCarta de-

la Habana".
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b).- La Ccarta de la Habana y sus Objetivos.

En mayo de 1944, se verificé en Nueva York, una Conferen-
cia de Comisiones de Fomento Interamericano, y en el acto final-
de dicha reunién se incluyd el punto XXXVI, que recomendaba que-
el comercio mundial se orientara sobre bases librecambistas, y -
se convenia en que para hacer posible que funcionara este princi
pio era indispensable que desde luego se iniciara una reduccidn-
general de aranceles. Sin embargo, el primer intento de enverga-
dura internacional por parte de los Estados Unidos para elevar -
el librecambismo a norma de comercioc Internacional se llevdé a --
cabo durante la Conferencia de las Naciones de América celebra--
da en la ciudad de ‘México en el mes de Marzo de 1945. En esta --
reunidén, los Estados Unidos presentaron un proyectoc encaminado -
a lograr la declaracidén formal de que los paises de América acep
taban el librecambio como principio rector de la politica comer-
cial del hemisferio. Este propdsito norteamericano fue invalida-
do por la oposicién de algunos paises latincamericanos, que lu--
charon contra la adopcidén del librecambismo por considerar que -
ella estorbaria al aceleramiento de sus procesos de desarrocllo -
econémico.

Posteriormente surgen de los Estados Unidos, los elemen--

tos que servirfan para la carta de Comercio y Empleo de la Haba-

na, para cuyo efecto en Noviembre de 1945 el propio Departamento
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de Estado de ese pais, publicd un documento titulado "Proposicio
nes para una Expansién del Comercio Mundial y la Ocupacién": en-
el que se sefiala gque después de una guerra solo el poder humano-
puede llegar a transformar instituciones y précticas seculares -
por lo que es posible reestructurar el sistema comercial mundial,
dotindolo de nuevas bases y orientdndolo por nuevos causes". Es-
ta publicacidén fue hecha por un grupo de técnicos Norteamerica--
nos, bajo la direccidén de William L. Clayton.

En este documento se contienen una serie de propuestas --
dirigidas a ampliar el comercio mundial a grados miximos y a fo-
mentar la ocupacién como objetivo expresc. Como medio para el lo
gro de tal objetivo, se estatuia la vuelta al librecambismo. Se-
indicaba en este trabajo, que el comercio Internacional se mantie
ne reducido por las cuatro siguientes causas:

a).- Restricciones al comercio impuestas por los gobier--

nos.

b).- Restricciones impuestas por combinaciones privadas-—-

y carteles.

c).~ Temores por desarreglos en los mercados por lo que -

respecta a ciertas mercancias primarias.

d).- Irregularidades y el temor de irregularidades en la-

produccién y ocupacidn. (5)

(5) .- Reyes Heroles, Jesfis, "La carta de la Habana", Coleccidn -

de Temas Econdmicos y Politicos contempordnecs de México,-
Ediapsa, México, 1948, pégs. 45 y 46.
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En este estudio, presentado por los representantes de --
los Estados Unidos, se establecia la necesidad del estableci---
miento de una Organizacién Internacional del Comercio, con la -
finalidad de aplicar las normas establecidas en La Carta, pero-
carecia de una visidén imparcial del problema mundial.

Pero este trabajo parece haber sido hecho atendiendo ex-
clusivamente los intereses de los Estados Unidos, y su carécter
esquemdtico permite percatarse de ello con cierta facilidad. -~
Su pretensién de conseguir una divisién Internacional del Traba
jo al través de un comercio internacional enteramente libre y -
de creer que con ello se aseguran niveles miAximos de empleo no-
nos convence, pero no puede negarse que en el documento nortea-
mericano tal pretensién y propdsito se hallan expresos. Igual--
mente, las interpretaciones poco rigurosas del librecambismo --
contenidas en algunas materias para salvaguardar especificos in
‘tereses norteamericanos son claramente perceptibles.

Para discutir estas proposiciones se reunid en octubre -
de 1946, en Londres, una Comisidén Preparatoria de la conferen--
cia de Comercio y Empleo de las Naciones Unidas. Los trabajos ~
de esa comisién dieron origen a los que se ha llaﬁado el "Pro--
vecto de Londres". En este documento, atn cuando se contienen -
esencialmente los principios librecambistas, algunos de ellos -

son amortiguados i_nt;o&ugie_ndose a normas que dan ciexta elastici

dad para el uso de protecciones. Esto es,-ih Comisidén Preparato
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ria de Londres tomS, algo por lo menos, en consideracidna las con
diciones de los paises econdémicamente atrasados y la necesidad -
de que estos experimentan de recurrir a ciertas medidas no orto-
doxamente librecambistas para acelerar sus procesos de desarro--
llo. (6)

En este proyecto de Londres, y principalmente en sus dos-
primeros capitulos se did atencidn fundamental a la situacidén de
los paises menos desarrollados; bdsicamente en esta primera par-
te se trata generosamente de la "Realizacién y Mantenimiento de-
un nivel elevado y progresivo de la demanda efectiva, del empleo
¥ la actividad econdmica”. En el segundo capitulo se conceden --
algunas concesiones para el. desarrollo industrial de los pa{sea-
en vias de desarrollo al ocuparse del "Desenvolvimiento Indus---
trial".

Posteriormente, del 20 de Enero al 25 de Febrero de 1947,
se reunid la Comisidn Preparatoria en Lake Success, Nueva York, y
de ahi otro documento que es conocido con el nombre de Proyecto-
‘de Nueva York. Las medidas favorables a los puntos de vista de los
paises econdémicamente atrasados, existentes en el Proyecto de --
Londres, no parecen ya consignados en el Proyecto de Nueva York, -
y éste, por el contrario, prevee nuevas medidas tendientes a ---

asegurar la implantacidén del librecambismo internacional en de--

(6).- Ibidem, pags. 47 y 48.
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trimento incluso de la promocién industrial de los pa{ses inci-
pientemente desarrollados.

Del mes de.marzo a agosto de 1947, se celebrd en la ciu-
dad de Ginegra, la segunda Sesién de la Comisidén Preparatoria -
de la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Em—=—
pleo, con el objeto de discutir el proyecto, fruto de la sesidn
de Lake Success. (7)

En base al reporte de Agosto de 1947, formulado en la —-
Segunda Segién de la Comisidén Preparatoria de la conferencia de
las Naciones Unidas sobre el Comercio y el Empleo, se dio cita' a-
los represenantes de 58 paises para discutir y analizar en la -
‘civdad de la Habana, el Proyecto de carta Internacional de Co--
mercio y Empleo, desde el 21 de noviembre de 1947; 1500 partici
pantes, en 800 reuniones y 3000 horas de trabajo, discutieron -
las propuestas de enmiendas. Fué hasta el 23 de marzo de 1948,-
cuando los representantes de S3 paises, incluyendo México, fir-
maron el acta final que contenia la redaccidén definitiva de la-
carta. (8)

El capitulo I de la carta de la Habana, denominada de ~-
los Propdsitos y Objetivos, establece que:

"Las partes de esta carta... se comprometen... a alcan=-

zar los siguientes objetivos:

(7) .- Ibiden, pigs. 48 y 49
(8) .- Ibidem. pégs. 49 ¥ sigs.
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l.- Asegurar un volimen considerable y cada vez mayor de
ingreso real y demanda efectiva, aumentar la produccién, el con
sumo y el intercambio de bienes y contribuir asf al equilibrio-
y expansién de la economia mundial.

2.- Fomentar y ayudar el desarrollo industrial y el eco-
némico en general, especialmente de aquellos paises cuyo desa-
rrollo industrial estid aGn en comienzos, y estimular la corrien
te internacional y 1a de capitales destinados a inversiones pro--
ductivas.

3.- Ampliar para todos los paises, en condiciocnes de —
igualdad el acceso a los mercados, a los productos y a los me--
dios de produccidn necesarios para su prosperidad y desarrollo-
econdémicos.

4.- Promover, sobre una base de reciprocidad y de venta-
jas mutuas, la reduccidn de los aranceles aduaneros y demis ba-
rreras comerciales, asi como la eliminacién del tratamiento dis
criminatorio en el comercio internacional.

5.- Facilitar, mediante el estimulo de la comprensién --
mutua, de las consultas y de la cooperacidn, la solucidn de los-
problemas relativos al comercio internacional en lo concernien-
te al empleo, al desarrollo econdémico, a la politica comercial,
a las pricticas comerciales y a la politica en materia de pro—-—
ductos bisicos, y Establecer la Organizacién Internacional del-

Comercio, por medio de la cual cooperarin como Miembros de ella,
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para lograr el propdsito y los objetivos enunciados en el presen
te articulo" (9).

La Carta de la Habana para Una Organizacién Internacional
de Comercio tiene 106 articulos divididos en nueve capitulos y -

16 Anexos.

Nos referiremos brevemente a el contenido de los nueve --
capitulos:

Capitulo I.- Se ref;ere bidsicamente a los propdsitos y -~
objetivos, mismo que nos referimos en la hoja anterior, y se se-
fiala el compromiso de las Partes, de cooperar entre si y con las
Naciones Unidas para lo relativo al comercio y empleo, lo mismo-
que estimular la corriente internacional de capitales para inver
siones productivas, asi como ampliar "el acceso a los mercados a
los productos y a los medios de produccidn necesarios para su --
prosperidad”. (10)

Capitulo II.- Se ocupa de la importancia del Empleo y de-
la Actividad econdémica; se sefiala lo relativo a los ajustes en -

la balanza de pagos ¥y la forma de intercambio de informacidén y -

consultas. (1l1)

(9).- La Carta de la Habana, Conferencia de las Naciones Unidas-
sobre Comercio y Empleo. Acta final y Documentos Conexos,-
Ginebra, Octubre de 1948. Unrestricted, E/CONF.2/78 Rev, 1,
23 de octubre de 1948, 140 péags.

(10) .~ Artfculo lo. de la Carta de la Habana.

(11).- Artficulos 2 al 7.
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capitulo III.- "Sobre Desarrollo Econdmico y Reconstruc-
cién" sefiala lo relativo a cooperacidén y Medios para promover -
el desarrollo econdmico y la reconstruccién; inversiones y ayu-
das para ese mismo fin. (12)

Los Capitulos IV y V relativos a "Politica Comercial" w-
"Pricticas Comerciales Restrictivas" respectivamente, son las -
partes fundamentales de la Carta, en virtud de contener las dis
posiciones mds importantes para la regulacién del comercio con-
la finalidad de poder eliminar los obstdculos al mismo.

Capitulo IV.- "Politica Comercial”.

Seccién "A" referente a Aranceles Aduaneros, Preferen—--
cias, Tributaciones y Reglamentacidn Interiores: En el articulo
16 se dan las bases para el tratamiento general de la Nacidn =--
mis Favorecida. De conformidad con el articulo 18 de este ins--
trumento, los paises limitarian su politica tributaria a los —-
establecidos en la Carta. El articulo 20 prohibe la eliminacidn
general de restricciones cuantitativas a la importacidn y sefia-
la que "ningin miembro impondra ni mantendra prohibiciones o --
restricciones sobre.. la exportacién o la venta para la expor--
tacidén de un producto destinado a otro pais miembro, que se ha-
gan efectivos mediante cuotas, licencias... de exportacién y --

otras medidas..." (13)

(12) .- Articulos 8 al 15.
(13).~ Articulos 16 al 45.
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Seccidn "B".- Restricciones cuantitativas y materias de—
cambio conexas, trata de la eliminacién general de restriccio--
nes cuantitativas; de las restricciones para proteger la balan-
za de pagos; de las relaciones de los Miembros con el Fondo —--
Monetario Internacional, y de los arreglos en materia de cam---
bios. (14)

Seccién "C".~ Subsidios en General. (15)

Seccién "D".- Comercio Estatal y Cuestiones Conexas: tra
tamiento no discriminatorio; organismos de compra-venta; expan-
s8ién del comercio y liquidacién de existencias acumuladas para-
fines no comerciales. (16)

Seccién "E".- Disposiciones Generales en Materia de Co--
mercio: Libertad de Trénsito; Derechos “antidumping" y Derechos
compensatorios; aforo aduanero; formalidades relacionadas con -
la importacién y la exportacién; marcas de origen:; publicacidn-~
y aplicacidn de reglamentos comerciales; informes: estadisticas
y terminologia comercial. (17)

Seccién "F".- Disposiciones especiales (18). Se refiere-
a medidas de emergencia relativas a determinadas importaciones,

trafico fronterizo: uniones aduaneras, zonas de libre comercio-

(14) .~ Articulos 20 al 24.
(15) .~ Articulos 25 al 28.
(16) .~ Articulos 29 al 32,
(17) .- Articulos 33 al 39.
(18) .~ Artfculos 40 al 4S5.
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Yy excepciones generales al Capitulo 1IV.

capitulo V.- "Prdcticas Comerciales Restrictivas" se re-
fiere a Politica General, procedimiento de consultas e investi-
gacidn; medidas correctivas e internas contra esta practica; in
terpretacién y definicidn. (19)

Capitulo VI.- "Convenios Intergubernamentales sobre Pro-
ductos BéAsicos", ocupandose de este tipo de productos. (20)

Ccapitulo ViI.- "De la Estructura, Funciones y de la Orga
nizacién Internacional de Comercio". (21)

Capitulo VIII.- Se ocupa de la "Solucidén de Controver---
sias". (22)

Capitulo IX.- "Disposiciones Generales". Establece las -
reglas sobre relaciones con paises no Miembros, enmiendas, pro-
cedimientos para futuras revisiones de la carta, del retiro, de
rogacidén vigencia, registro, aplicacién territorial, autentici-
dad. (23)

La Ccarta de la Habana no se ratificdé por los paises que-
la aprobaron, en virtud de las existencias de disposiciones re-
lativas a algunas modestas preferencias para los paises en desa

rrollo.

(19) .- Articulos 46 al 54,
(20) .- Articulos 55 al 70.
(21) .- Artfculos 71 al 91l.
(22).- Articulos 92 al 97
(23).- Articulos 98 al 106.
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Fue el Congreso de los Estados Unidos, pais que habia -
pPropuesto la liberalizacién del comercio, el que posteriormente
se opuso a la Carta de la Habana, por considerar que algunas de
sus dispogiciones contrariaban la letra o al menos el espiritu-
de la cldusula de la nacidn mas favorecida que a juicio del pro
plo congreso deberia ser el principio rector del comercio interx
nacional, hasta que finalmente el Presidente Truman, retird el-
proyecto sin someterlo a la ratificacidn.

Kenneth W. Dam, que ha escrito una de las obras mis com—
pletas gue existen sobre el GATT, explica las razones del fraca
80 de la carta de la Habana como producto de la falta de acepta
cién de los puntos de vista de los diplomdticos norteamericanos
promotores del Acuerdo tanto dentro de los Estados Unidos como-
en el exterior.

Los negociadores Norteamericanos sostenian que "en gene-
ral'todas las barreras no arancelarias deberian ser abolidas en
el contexto de un cddigo omnicomprensivo que gobernara el comer
cio mundial" y que las barreras arancelarias "deberian reducir-
se al través de negociaciones internacionales". (24)

Estas tesis encontraron fuerte oposicidn. En el exterior

algunos paises como la Gran Bretafia, deseaban conservar cierﬁas

(24) .- Kenneth W., Dam, "The GATT, Law and International Econo-

mic Organization", The University of Chicago Prese, Chica
go and London, 1970, pégs. 12 y sigs.
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preferencias en favor de los pa{ses miembros de la Comunidad --
Brité&nica ("Preferencias Imperiales”): otros pretendian abatir-
el desempleo, independientemente de la eficiencia productiva y-
el resto tenian objetivos diferentes.

Se sugirieron en el interior salvedades para admitir --—-
ciertas politicas proteccionistas en favor de los agricultores-
norteamericanos.

Fue asi como al principio tuvo que limitarse, de tal suer
te que se redactd un Cédigo sumamente detallado, con miltiples-
excepciones, resultado de una dificil negociacidn. Esto molestd
profundamente a la opinién piblica norteamericana que se opuso-
a la ratificacién de la Carta de la Habana.

En tercer lugar, "los Estados Unidos fallaron al no acep
tar y apreciar adecuadamente la necesidad de un marco institu--
cional apropiado y depositar su f& casi exclusivamente en un —-
acuerdo sustantivo". (25)

Al no haberse adoptado 1a Carta de la Habana por los Esta
dos Unidos, ningﬁn-otr6~pais la ratificé. AlgunOSpaiéesdecidig
ron, sin embargo, que las concesiones gue se habian otorgado mu
tuamente deberian resguardarse por un instrumentojurfdico Inter
nacional que resultd ser el GATT, tomado del Capitulo de Politi-
ca Comercial de la Carta de la Habana, que entrd en vigor a par-

tir del lo. de Enero de 1948,

(25) .- Dam, Op. Cit., pag. 15.
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CAPITULO II.— ESTRUCTURA NORMATIVA DEL GATT.

a).- Generalidades.

El GATT constituye ante todo y fundamentalmente, un tra-
tado comercial internacional al través del cual las partes con-
tratantes asumieron un conjunto de obligaciones y derechos.

Seqiin Verbit, "Un convenio comercial es una codificacién
de aquellos principios conforme a los cuales se llevard a cabo-
el comercio entre las partes contratantes. Aunque varia conside
rablemente en forma y contenido, el objetivo bdsico del conve--
nio es la eliminacidén o el mejoramiento de restricciones sobre-
el comercio para aumentar su voldmen y, por ende, elevar el bie
nestar econdmico de las partes”. (1)

El GATT cuenta con una estructura normativa gue ha sido-
objeto de modificacidén a partir del embribn originario que estu
vo constituido por la Carta de la Habana.

En la actualidad, el esfuerzo mds reciente para el per--
feccionamiento de la estructura se llevd a cabo por el grupo de
trabajo sobre el "marco institucional” que me integré en la ---
Ronda Tokio sobre Negociaciones Comerciales Multilaterales.

Para entender la estructura normativa del GATT, hay que-

(1) .~ Gilbert P. Verbit, “"Técnicas en los Convenios Comerciales

para Paises en Desarrollo”, Editorial Limusa-Wiley S. A.,
México, 1971, p&g. 13.
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recordar que cuando se cred el GATT, se pretendia integrar un --
foro donde los funcionarios de los diversos paises miembros, PO
drian ponerse en .contacto para negociar rebajas arancelarias.

Quienes redactaron el Acuerdc no estan interesados en --
crear normas que implicaran que los Estados asumieran obligacio
nes de caricter estrictamente legal, sino en fomentar el comer-
cio y en lograr-‘este objetivo de manera ripida y eficiente.

De ahi que la estructura normativa del GATT resulte sui-
generis, en el sentido de que si bien el Acuerdo estd constitui
do por un conjunto de disposiciones legales gue parecen inclusi
ve excesivamente detalladas, varias de las cuestiones sustanti-
vas mds importantes se dejan sin regular.

La paradfjica mezcla de ambigiiedad y casuismo, que carac
térizan a la estructura normativa y a la accién misma del GATT.
lo han convertido en un instrumento &gil para adecuarse al tre-
mendo dinamismo de las transacciones comerciales, y en Gltima -
instancia, esta ha redundado en beneficio del comercio mundial,
aunque especialmente el de las naciones industrializadas.

Hector Gros Espiell ha escrito que el GATT, "actuando --
con un criterio empirico, pragmitico y efectivo, ha demostrado-
una capacidad de supervivencia que le ha permitido actuar desde
1947 hasta hoy en un proceso de crecimiento y de aumento de su-
importancia, que ha llevado al nimero de sus miembros (partes -

contratantes) de 22 en 1947 a 74 en octubre de 1967, que ha sig
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nificado que el 80% del comercio internacional esté regido por-
sus normas". (2) '

Podemos decir que el GATT ha alcanzado un gran éxito en-
la consecucidén de su £finalidad principal que consiste en libe-
ralizar el comexcio, por lo menos en lo que toca a agquellos bie
nes que interesaban a los grandes productores mundiales.

*La Reduccidn sustancial de los aranceles aduaneros y de
las dem&s barreras comerciales es uno de los objetivos princi--
pales fijados en el Acuerdo General. Este objetivo se ha ido --
cumpliendo mediante toda la serie de conferencias aduaneras y -

comerciales celebradas por el GATT desde 1947". (3)

b).- Objetivos del GATT.

El GATT tiene como finalidadescencial, la liberalizacién
del comercio Internacional.sl_través del logro de los siguien--
tes objetivos:

- "Que sus relaciones comerciales y econdmicas deban ten

der al logro de los niveles AG vida mds altos.

- La consecucidén del pleno empleo y de un nivel elevado,

cada vez mayor, del ingreso real y de la demanda efec-

tiva.

(2) .~ Gros Espiell, Hector, "La Cldusula de la Nacién mids Favo-
recida, Su sentido Actual en el Acuerdo General de Arance
les y Comercio", Revista de la Facultad de Derecho y Cien
cias Sociales, Montevideo, Uruguay, 1968, pégs. 30-31,

(3).- Long. Oliver, "El GATT y el Comercio Exterior en los Afios
70", Mercado Comfin Internacional, Barcelona, 1972, p&g. 5.
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- La utilizacién completa de los recursos mundiales y -

- El acrecentamiento de la produccién y de los intercam
bios de productos". (4)

Como podemos ver, los objetivos del GATT resultan ambi-
ciosos. Parten de un supuesto exageradamente simplista, que --
convendria cuestionar: que el incremento comercial trae como -
consecuencia el bienestar de los pueblos.

En la actualidad se pretende equiparar el desarrollo --
con el consumo, que no es sino el resultado final de la activi
dad comercial. Asi, Walter Elkan define aquel como "un proceso
que hace que la gente en general mejore, mediante el incremen-
to de su capacidad de compra de bienes y servicios y de sus --
posibilidades de eleccidn®. (5)

Consumo y bienestar se conciben en esta tesis como tér-
minos sindénimos y se hace de aquel el ideal del desarrollo y,-
por lo tanto, la meta de toda sociedad. Hay que cuestionar se-
riamente este modelo. Para nosotros la elevacidén de los niveles
de vida de cualquier poblacién humana, es un fendmeno complejo
que involucra cuestiones sociales, politicas, culturales y de-—
diversa indole, entre las que destaca el reconocimiento del de

recho que tiene el hombre a la biisqueda de su felicidad, misma

(4) .- vVéase texto actualizado del GATT que fué publicado por la
ALALC en Montevideo Uruguay, sin fecha pag. 35.

(5).- Elkan. Walter. "Introduccidén a la teorfa Econdmica del De
sarrollo"”, versidn en espafiol por Antonio Ruiz Diaz, ——--
Alianza Editarial s. A., Madrid, 1975, p&g. 13.
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que no obtiene al través del acto de consumir,

Pero estos ambiciosos objetivos, se realizan mediante la
celebracién de Acuerdos mismos que deben estar basados en:

- La reciprocidad y las mutuas ventajas. En las negocia-
ciones internacionales, la reciprocidad, esto es, el algo por -
algo, (quid pro quo) es la base en las mutuas concesiones sobre
cuotas arancelarias entre los paises; este es el aspecto positi
vo de la reciprocidad. En su aspecto negativo puede significar-
represalias (actos licitos ;n el Derecho Internacional PGblico)
por los aumentos de aranceles hechos por otros paises.

- La reduccidn sustancial de los aranceles aduaneros y de

las demis barreras comerciales.

- La eliminacidén del trato discriminatorio en materia de-
Comercio Internacional.

Conscientes de que los objetivos fundamentales del presen
te Acuerdo comprenden la elevacidén de los niveles de vida y el -
desarrollo progresivo de las economias de todas las Partes Contra
tantes y considerando que la realizacién de estos objetivos es -
especialmente urgente para las Partes Contratantes poco desarro—
lladas; considerando que los ingresos de exportacidén de las Par-
tes Contratantes poco desarrolladas pueden desempefiar un papel -.
vital en su desarrollo econdémico y que el alcance de esta contri
bucién depende tanto de los precios que dichas Partes Contratan-

tes pagan por los productos esenciales que importan como del vo
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ldmen de sus exportaciones y de los precios que perciben por los
productos qué exportan; comprobando que existe una gran diferen-
cia entre los niveles de vida de los paises poco desarrollados y
los de los demis paises; reconociendo que el Comercio Internacio
nal, considerado como instrumento de progreso, econdmico y so-—-
cial, debe regirse por reglas y procedimientos y por medidas —--
acordes con tales reglas y procedimientcs -que sean compatibles -
con los objetivos enunciados anteriormente:; notando que las par-
tes contratantes pueden facultar a las partes contratantes poco-
desarrolladas para que apliquen medidas especiales con objeto de
fomentar su comercio y su desarrollo; convienen en lo siguiente:

a).- Es necesario asegurar un aumento radpido y sostenido-
de los ingresos de exportacién de las partes contratantes poco -
desarrolladas.

b).- Es necesario realizar esfuerzos ‘positivos para que -
las partes contratantes poco desarrolladas obtengan una parte --
del incremento del comercio internacional que corresponda a las-
necesidades de su desarrollo econdémico.

c) .- Dado que numerosas partes contratantes poco desarro-
lladas siguen dependiendo de la exportacidén de una gama limitada
de productos primarios, es necesario asegurar para estos produc-
tos, en la mayor medida posible, condiciones mis favorables y --
aceptables de acceso a los mercados mundiales.

d) .- Es necesario asegurar en la medida mis amplia posible,
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Y en condiciones favorables, un mejor acceso a los mercados pa-
ra los productos transformados y los articulos manufacturados -
cuya exportacidén ofrece o puede ofrecer un interés especial pa-
ra las partes contratantes poco desarrolladas.

e) .- Debido a la insuficiencia crénica de los ingresos -
de exportacifén y otros ingresos en divisas de las partes contra
tantes poco desarrolladas, existen relaciones importantes entre
el comercio y 1la ayuda financiera para el desarrollo. Por lo --
tanto, es necesario que las partes contratantes y las institu--
ciones internacionales de préstamo colaboren estrecha y perma--
nentemente a fin de que puedan contribuir con la maxima efica--
_cia,?raliviar 1a§ cargas que asumen dichas partes contratantes-
paco desarrollaéas‘en el interés de su desarrollo econdmico.

£).- Es necesaria una colaboracién apropiada entreé las -
.partes contratantes, otras organizaciones intergubernamentales-
yflos 6rgénoa e instituciones de las Naciones Unidas, cuyas ac-
tividades estan relacionadas con el desarrollo comercial y eco-
ndémico de los paises poco desarrollados.

Por eso, las partes contratantes desarrclladas no espe—-—
ran reciprocidad por los compromisos contraidos por ellas en ne
gociaciones comerciales de reducir o suprimir los dereches de -
aduana y otros obstéculos al comercio de las partes contratan--

tes poco desarrolladas.

Podemos decir, entonces, que la. adopcidén de medidas para
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dar efectividad a estos objetivos serd objeto de un esfuerzo -~
consciente y tenaz de las partes contratantes, tanto individual

como colectivamente.
¢).~- Integracién del GATT:

El GATT estd integrado por un predmbulo, 38 articulos dis
tribuidos en 4 partes; un protocolo de aplicacién provisional y-
un apéndice integrado por 2 apartados; uno de los cuales se re--
fiere a la fuente y fecha efectiva de las disposiciones del Acuexr
do General y el otro contiene una lista de las abreviaturas uti-
lizadas en el apéndice y de las disposiciones de los acuerdos --
complementarios que afectan a la aplicacién de determinadas par-
tes del Acuerdo General.

Estos 38 articulos los describiremos brevemente a Conti--
nuacién:

PRIMERA PARTE:

articulo lo.- Es el articulo fundamental referente a la =~
garantia de trato de Nacidén més favorecida para todos los paises
miembros.

Articulo 20.- Referente a reducciones arancelarias.
SEGURDA PARTE:

Articulo 30.- Prohibicidén de impuestos interiores que dis

criminen a las importaciones:
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Articulo 40.- Films cinematogr&ficos.

Artfculo 50.- Libertad de tré&nsito.

Articulo 60.- Derechos anti-dumping y derechos compensa-

torios.

Artfculo 70.- Valoracidn aduanera.

Articulo 8o.- Formalidades y Cuotas.

Articulo 90.- Marcas de origen.

Artfculo 1l0o.- Regulaciones comerciales.

(Del artfculo 4o0. al 10o. se les conoce como articulos -
técnicos designados para prevenir o controlar posibles sustitu-
tos arancelarios.

Articulo llo.- Prohibicién general de las restricciones-
cuantitativas.

Articulo 120.- Forma de utilizacidén de las restricciones
cuantitativas por razones de la balanza de pagos.

Artfculo 130.- No discriminacién en la aplicacién de res
tricciones cuantitativas.

Artfculo l4o.- Excepciones al articulo anterior.

Podemos decir que del articulo llo. al l40. se refiere a
restricciones cuantitativas.

Artfculo 150.- Colaboracifn del GATT con el Fondo Moneta

rio Internacional,

Articulo 1l6o.- Eliminacién de los subsidios a la exporta
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Articulo l70.- No discriminacién a las actividades de co-
mercio exterior realizadas por el sector piiblico.

Articulo 18o.- Facultad de los paises en desarrollo para-
actuar con cierta flexibilidad arancelaria y aplicar algunas res
tricciones cuantitativas a fin de conservar sus reservas de divi
sas.

Articulo 190.~ Medidas de urgencia para contrarrestar lac
importaciones gue causen perjuicio a los productores nacionales.

Articulo 20o. y 2lo.- Excepciones al Acuerdo, por razones
de interés general o de seguridad respectivamente. (Proteccién -
de la salud piblica).

Articulo 220.~ Consultas.

Articulo 230.- Solucidén de conflictos.

TERCERA PARTE:

Articulo 240.- Condiciones en que las uniones aduaneras -
Yy las zonas de libre comercio pueden constituir excepciones al -
principio de Nacidén mids Favorecida.

Articulo 250.~ Accidn colectiva de las Partes Contratan--

tes.

De los articulos 260 al 350 se refieren a las reglas de -

operacién del GATT.

Articulo 260.- Aceptacién y entrada en vigor del Acuerdo.

Articulo 270.- Retiro de concesiones arancelarias.
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Artficulo 280.- Negociaciones arancelarias y modificacién-

de las listas.

Articulo 29.- Relaciones entre el GATT y la cCarta de la -
Habana.

Articulo 30o.- Enmiendas del acuerdo.

Articulo 3lo.- Retiro del Acuerdo.

Articulo 32c.- Definicién de partes contratantes (miem---
bros).

Articulo 330.- Adhesién al GATT.

Articulo 340.- Anexos al Acuerdo.

Articulo 350.- casos de no aplicacidn a las disposiciones
del Acuerdo entre Partes Contratantes.

CUARTA PARTE:

Los articulos 36, 37 y 38 se sumaron al Acuerdo General -
en 1965 y se refieren al tratamiento especial a los paises miem
bros en desarrollo, es decir, los paises industrializados no de-
ben esperar reciprocidad de parte de 1los pa{ses en desarrollo en
las negociaciones comerciales, y deben abstenerse de aumentarios
obstdculos a sus importaciones de productos primarios y de inte-
rés para los paises en desarrollo, a los que deberan otorgar ---
prioridad en la reduccibén de las restricciones existentes.

Es importante hacer notar que las Partes Contratantes del

GATT pueden facultar a lasg Partes Contratantes poco desarrolla--
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dag para que apliquen medidas especiales con objeto de fomentar-
su comercio y desarrollo y que "no esperan reciprocidad por los-
compromisos contraidos por ellos en negociaciones comerciales de
reducir o suprimir los dereéios de aduana y otros obsticulos al-
comercio de las partes contratantes poco desarrolladas". (6)

El GATT tiene su sede oficial en Ginebra Ssuiza, y su ope-
racién se encuentra encomendada a un director general y una se--—
cretaria.

Hoy en dia los principales mecanismos institucionales que
existen en el GATT son:

a).- Las Partes Contratantes.

Lo que en otros organismos se denomina Asamblea Gene
ral o conferencia, en el GATT se denomina las Partes Contratan--
tes, y que representan a los Estados que se han incorporado al -
Acuerdo. Se sesiona una vez por afio.

Al comienzo de cada periodo de sesiones ordinarias, los -
representantes eligen entre ellos mismos, un Presidente y tres -
Vicepresidentes, quienes ejercen sus funciones desde la clausura
de dicho periodo de sesiones, hasta la apertura del periodo ordi

nario siguiente.

Tanto el Presidente como el Vicepresidente participan en-

(6).- Gonzalo Mora Ortiz, Alvarez Miguel, "México ante el GATT"

El Trimestre Econdémico, Volumen XXXIV, No. 133 enero-marzo
de 1967, pégs. 59 a 82.
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los debates con esa calidad dnicamente, pero pueden en cualquier
momento, pedir autorizacién para actuar de una forma y para re--
presentar a su pais, como quien dice son. Juez, moderador y par-
te.

Las funciones especificas que competen a las partes Contra
tantes no estan recogidas en ninguna digposicién y no estan suje
tas a ningin tipo de limitacién. Pero pueden resumirse sus fun--
ciones en tres grandes grupos:

- Interpretacién del Acuerdo General.

- Admisidén de nuevos miembros y

- Aplicacidén del Acuerdo en circunstancias especiales.

Las Partes Contratantes pueden actuar comoc "drbitro" en -
los litigios que surjan entre miembros. Se somete a las Partes -
Contratantes, a la admisién de un nuevo pais, y pueden también -
eximir del cumplimiento de cualquier obligacién contenida en el-
Acuerdo a un pais miembro que se encuentre en circunstancias es-
peciales.

Las decisiones se toman generalmente por consenso y no --
por votacidn, pero cuando esta se lleva a cabo, cadaParte Contra
tante tiene un voto. En la votacién de decisiones basta la sim--
ple mayoria perc cuando se trata de concesion de "exenciones" --
(waivers) y de autorizacién para dejar de cumplir algunas obser-~
vaciones del Acuerdo, se necesita una mayoria de dos terceras --

partes de los votos emitidos y que conprenda‘nis‘de la mitad de
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los paises miembros.

b).- Consejo de Representantes.

Para atender y funcionar los asuntos fundamentales,-
las partes contratantes lo crearon en 1960.

El llamado Consejo, estd constituido por los Representan-
tes dispuestos a asumir las obligaciones er calidad de Miembros-
de ese Consejo y sus funciones principales son:

- Examinar los asuntos que se plantean en periodos de se-
siones.

- Controlar y supervisar los trabajos de los diferentes -
érganos del GATT.

- Preparar la "Orden del Dia" de las sesiones.

Para su cumplimiento el Consejo puede:

- Formular recomendaciones a las partes; convocar a reu--
niones urgentes; dar normas de actuacién a los Comités de Orga--
nos de Trabajo del GATT; crear los Comités y Organos de Trabajo-
que se estime oportuno; y tomar las medidas que crean oportunas-
para la creacién o ejecuciédn de las decisiones de las partes.

Alvarez Gurza nos dice: el Consejo de Representantes.....
"Creado por las Partes Contratantes tiene facultades pararevisar
la estructura de las propias Partes Contratantes, hacer propues-
tas al respecto, examinar los asuntos que surgen entre sesiones-
e informar de ellos... revisar el trabajo de los comités, grupos

de trabajo y otros cuerpos... examinar sus informes y tiene auto
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ridad para designar cuerpos auxiliares, consultar a los gobier--
nos y redactar informes." (7)

El consejo de Representantes se reune unas nueve veces --
al afio.

Bajo la jurisdiccidn del consejo de Representantes estan-
los siguientes Comités: Comité sobre Restricciones de Balanza de
Pagos y el Comité sobre Presupuesto, Finanzas y Administracién -
en donde participan exclusivamente los Paises del GATT. Ademis -
de estos Comités, hay otros tales como los de “Prdcticas Antidum
ping", "de Paises Participantes para Administrar el Protocolo de
Negociaciones entre Paises en Desarrollo®, el “de Textiles" y --
otros.

¢).~- Comité de Comercio y Desarrollo.

Es un Comité permanente, de alto rango (mismo que el
de Representantes) cuyos informes se transmiten directamente a -~
la reuniéﬁ de las Partes Contratantes y no al Consejo de Repre--
sentantes.

Este Comité tiene facultades para analizar los ambitos re
lativos a las restricciones que aplican los paises desarrolla—-—-

dos a productos de interés de los paises en desarrollo, preferen

(7) .-~ Alvarez Gurza, Eric, "El Ingreso al GATT de Paises en De--

sarrollo”. Revista Comercio Exterior, VvolaGmen 29, No. 2,-
México 1979, p&g. 177.
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cias comerciales para paises en desarrollo; aplicacién de la Par
te IV del Acuerdo, evolucidén del comercio Internacional... Sus -
informes se examinan en el periodo de sesiones de las Partes Con
tratantes.

d).- El Comité de Negociaciones Comerciales.

creado en 1573 con el fin de llevar a cabo la nego--
ciacién de la Ronda Tokio. Este Comité no .es parte integrante de
la organizacidén regular del GATT.

Convocada por el GATT, la Ronda Tokio de Negociaciones —--
Comerciales Multilaterales establecid los siguientes grupos de -
trabajo:

- Aranceles: Barreras no Arancelarias; Enfoque sectorial;
salvaguardias; productos tropicales; agricultura y marco institu
cional.

De lo expuesto concluimocs que ha habido una expansidn en~
los mecanismos institucionales creados por el GATT para enfren--
tar sus diversas tareas, mismas que se han ido complicando en -~
funcién de los mandatos otorgados por las Partes Contratantes.

cabe preguntarse si la circunstancia de que hubiera evolu
cionado la estructura institucional del GATT con la creacidn de-
los diversos érganos gque mencionamos anteriormente convierte al-~
GATT en un verdadero organismo internacional.

Kenneth W. Dam nos dice que para juicio de él, ‘el GATT si

constituye un organismo internacional.
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Eric Wwyndham White que fuera Director Ejecutivo del GATT,
manifestd: "Que el Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio —-
como su nombre claramente lo indica es, juridicamente hablando,
un acuerdo comercial y nada mids gue eso. Pero precisamente por--
que se trata de un acuerdo multilateral y contiene disposiciones
para la accidén comfin y la decisién de sus miembros tiene la poten
cialidad para convertirse y de hecho se ha convertido en una or--
ganizacién internacional para la cooperacidén comercial entre los-
Estados signatarios". (8)

Independientemente de los propdsitos de los creadores del-
GATT, el Acuerdo hoy en dia constituye un organismo internacional
y sus debilidades institucionales se han ido superando cada vez -
mAs.

Esto lo podemos ver al través de los Comités descritos an-
teriormente, pues podemos observar un fortalecimiento de la estruc
tura institucional del GATT. No debemos de abstenernos de califi-
car al GATT como un organismo institucional, ya que su estructu--

ra organica y funcional asf lo autorizan.
d).- Naturaleza Juridica del GATT.

La naturaleza Juridica del GATT ha sido analizada en multi

(8) .~ Wyndham, citado por Kennety W. Dam, "The GATT, Law and In--
ternational Economic Organization", The University of chica
go Press, Chicago and London, 1970, pig. 335.
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ples trabajos de Derecho Internacional, como los de Pierre Pes-
catore, Kenneth W. Dam o John Jackson.

El GATT es un tratado internacional que establece un con
junto de obligaciones y derechos para los paises que lo han sus
crito.

Los convenios comerciales no son algo nuevo en la histo-
ria. Por el contrario, constituyen una de las primeras manifes-
taciones de la voluntad del ser humano de colaborar para satis-
facer sus necesidades. Son también ejemplo de solucién pacifica
para las controversias.

Sin embargo, no todos han sido equitativos y estos Glti--
mos no solo no han contribuido a la paz mundial, sino que han --
agudizado los conflictos existentes o los han hecho surgir.

Hay diversas clases de convenios comerciales. Una clasifi
cacién importante es aguella que distingue entre los bilaterales
¥ los multilaterales. Igualmente se clasifican en cuanto a la ma
teria que regulan.

El GATT es un convenio comercial. Es el mds importante --
de los convenios comerciales, pues cuenta en la actualidad con -
85 paises miembros que representan mas del 85% del comercio mun-—
dial.

El GATT es un tratado de cardcter general, abierto a .la -
participacién de cualquier Estado. Es un acuerdo ejecutivo multi

lateral, que se creb6 por varios Estados. Su objetivo principal -
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es suprimir las barreras al comercio entre las naciones. La casi
totalidad de las transacciones comerciales internacionales, se -
realizan hoy en dfa, siguiendo las reglas del GATT, mismas que -
son seguidas afin por paises no miembros a este Acuerdo.

En el GATT el Gnico instrumento juridico internacional que
se ocupa de establecer normas para regular el comercio entre las
naciones y es a la vez un organismo donde se llevan a cabo nego-
ciaciones tendientes a suprimir los obsticulos al comercio.

Tiene pues el GATT una naturaleza dual: constituye un Cé6-
digo de conducta para las partes contratantes y al mismo tiempo-
un foro de negociacidn para las desgravaciones arancelarias.

El hecho de que el GATT constituya un Convenio que impone
"reglas" a sus suscriptores, no ofrece problema alguno de inter-
pretacién. Ademis, como fuente de "reglas de comportamiento”, el
GATT ha sido sumamente exitoso, puesto que la mayoria de lasg ---
transacciones se llevan a cabo segin tales reglas.

La segunda cuestién importante consiste en determinar si-
el GATT tiene personalidad juridica y al respecto muchos especia
listas han discutido, si al través del Acuerdo se cred un nuevo-
organismo internacional dotado de personalidad juridica propia,-
distinta de la de sus integrantes y por lo tanto, sujeto de dere
chos y obligaciones ante la comunidad de naciones.

La determinacién de esta cuestién tiene importantes reper

cusiones précticas por cuanto a sus posibilidades de "crear" nor
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mas juridicas, o resolver controversias.

Inicialmente el GATT no se pretendia crear como un suje=-
to de Derecho Internacional pero de hecho se transformé en tal.
Los Estados suscriptores del Tratado asumieron un conjunto de -
obligaciones y derechos gue son exigibles reciprocamente.

Para facilitar la consecucidn de sus objetivos, crearon-
una maguinaria institucional muy simple, .casi esquemdtica, gque-
al principio no se distinguia de las Partes Contratantes, pero-
gue evolucioné aceleradamente desde entonces, dotando al GATT -
de una personalidad propia distinta de la de sus miembros.

Seglin Hudec, dos importantes limitaciones se impusieron-
a los hombres que negociaron el tratado: la aceptacién "provisp
ria"” de las obligaciones legales derivadas del acuerdo e inclu-
sive solo en el caso de que no fueran incompatibles con la legig
lacién nacional vigente y la segunda "la decisién de que el ---
GATT no podia ser una organizacidén internacional formal". (9)

La primera limitacidén derivd del propésito de los redac-
tores del Acuerdo de obtener su rdpida ratificacidén, allanando-
las objeciones que pudieran hacer valer los 6rganos legislati--

vos locales y, la segunda, especificamente del pragmatismo nor-

(9) .~ Hudec, Roberto, "El1 Sistema ILegal del GATT: Jurisprudencia
dipolomitica", Revista Derecho de la Integracién, BID-IN-
TAL, nimero 8, Buenos Aires, 1971, pdg. 45.
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teamericano, asi como del hecho de que se tenia en mente crear -~
la 0IC, y por lo tanto, no debian publicarse los organismos in--

ternacionales, para evitar costos excesivos, asi como interferen

cias competenciales.

Como sefialé Hudec, "es importante hacer notar que esas 1i
mitaciones eran consecuencia de exigengias a corto plazo., lLas =--
consecuencias de este mosaico, muchas de ellas molestas, en gran
parte fueron aceptadas suponiendo que la OIC pronto tendria exis
tencia, y que los gobiernos podian vivir con casi cualquier ti--
po de monstruosidad durante algunos afios." (10)

Los Estados signatarios del GATT no quisieron crear un ~-~
nuevo organismo internacional, puesto que al través de la carta -
de la Habana se formarfia la Organizacién Internacional de Comer-—
cio que finalmente no se integrd, por lo que lo dnico que sobre~
vivid fué la "monstruosidad inicial”, es decir, el GATT.

Vaiios de los delegados que acudieron a las sesiones ini-
ciales en las que se discutid la creacidén del GATT, preguntaron-
como podrian funcionar el Acuerdo sin un mecanismo institucional
que permitiera a las Partes Contratantes tomar decisiones e im--
plementarlas en la prdctica. La Unica respuesta que se les pro--
porcioné fué el cardcter "provisional" del GATT y la promesa de-

gue en el futuro las propias Partes Contratantes resolverfan la-

(10) [ Sd Ibid‘m' Pig- 46.
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cuestidén institucional.

Las soluciones "provisionales" que se dieron al problema-
de la estructura institucional del GATT trajeron como consecuen-
cia gue el Secretariado original naciera sumamente limitado.

Esta situacién ha evolucionado. Al no haberse ratificado-
la carta de la Habana por el Gobierno Norteamericano, no llegé -
a crearse la Organizacién Internacional de Comercio y, consecuen

temente se hizo necesario ir fortaleciendo al Secretariado del -

GATT, que es precisamente lo gque ha ocurrido.
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CAPITULO IIX.- PRINCIPIOS FUNDAMENTALES DEL GATT.

e s o e e A D,

El Acuerdo General es un documento largo y complicado, --
mismo gque estd basado en unos principios fundamentales mismos ~--

que estudiaremos a continuacidn.
a) .~ Principio de la no discriminacién.

Este primer principio, encarnado en la "clausula de la na
cién mas favorecida", consiste en gue el comercio debe ser enca-~
minado sobre bases referentes a la "no discriminacié.". Todas las
Partes Contratantes estan obligadas a dar un tratamiento tan fa-
vorable como el gque le den a cualguier otra nacidén referente a la
administracién y aplicacién sobre cargos e impuestos a exportacio

nes e importaciones.

Ninguna nacifén puede dar ventajas especiales a alguna ~—--
otra. Todas son sobre bases egquitativas y al conseguirse barreras
comerciales bajas, los beneficios deben ser compartidos entre to-~
dos. Excepciones a este principio solo se permiten en algunas --
circunstancias especiales como el de "arreglos comerciales regio-
nales” o "uniones aduaneras” (articulo XXIV), lo establecido en -
el Articulo XXXV gue permite la no aplicacién del Acuerdo entre -
dos partes contratantes, si ambas no han entablado negociaciones-

arancelarias entre ellas, y si una de las dos no conciente dicha -

aplicacién en el momento en que una de ellas llegue a ser parte
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contratante lo dispuesto en el Artfculo X1V que establece ex-
presamente las excepciones de la regla de no discriminacién; el
artficulo XXv, pdrrafo 5 donde se otorga la posibilidad de exi--
mir a una parte contratante de alguna de las‘ . obligaciones impues
tas por el Acuerdo General (waivers):; el articulo VI relacionado
con los derechos antidumping y derechos compensatorios; lo refe-
rente a medidas de urgencia sobre la importacidn d; productos --
en casos particulares en el Articulo XIX; lo dispuesto en el --
Articulo XXIII que se refiere a la proteccién de las concesio—--
nes y ventajas otorgadas por el Acuerdo General.

"Bl principio de la no discriminacién en materia de co---
mercio internacional, se traduce en el tratamiento igualitario -
otorgado a la entrada, salida o transito de productos en un te--
rritorio aduanero determinado, cualgquiera que sea su origen o --
destino". (1)

Fernandez Lalane nos dice: "La eliminacién del tratamien-
to discriminatorio en materia de comercio internacional, consti-
tuye una preocupacién cbsesiva del GATT, este objetivo es recor-

dado con particular insistencia en los distintos articulos del -

Acuerdo”". (2)

(1).- ons, Indart, Carlos, "El Principio de Reciprocidad en el -
Tratado de Montevideo", Revista Derecho de la Integracidn-—
BID-INTAL,nimero 6, Buenos Aires, 1970, pag. 50

(2) .~ Fernandez Lalane, Pedro, “Dumping”, en la Revista Derecho-

d; la Integracién BID-INTAL, numero 4, Buenos Aires, 1965,
pag. 33,
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Podemos decir, que el principio de la no discriminacién-
en los tratados comerciales tiene una doble finalidad: 1) el im
pedir gue las partes contratantes se discriminen entre si y ---
2) el impedir tratamientos que favorezcan a terceros en detri--

mento de las partes contratantes,

Este principio, como su nombre lo indica, desempefia una-
funcidén negativa o sea, impedir que un p;fs obtenga aisladamen-
te, gque en vez de amltilateralmente, un tratamiento mds favora
ble. Los productos importados o gque pretenden importarse en un-
pais, deben recibir el mismo tratamiento, soportando idénticas-
cargas y gravamenes, sin que se les discrimine en funcidn del -
origen de la mercancia. Este principio se refiere tanto a pro--
ductos procedentes del exterior como a productos nacionales. -~
Esto es, que en el mercado, los productos son idénticos, sin --
que su origen justifique tratamientos comerciales diferentes.

El GATT no admite de ninguna manera discriminacién comex
cial en funcién del pais de origen de la mercancia, por lo me~-
nos para los miembros del Acuerdo General.

Este principio implica a la vez la aplicacién simultanea
e incondicional de dos normas: la cldusula de la nacién mis fa-

vorecida y la cldusula de tratamiento nacional.
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b) .- Ia Clausula de la Nacién mas Favorecida.

No debe equipararse el principio de la no discriminacién
con la cliusula de la nacidn mids favorecida. Ese principio es -
de indole general. Esta es solo un medio o instrumento para im-
plementar aquel, e inclusive pueden usarse otros mecanismos pa-
ra lograr ese mismo fin. La relacién entre ambos es de género a
especie.

Es sin duda, de todos los mecanismos del GATT el mds im-
portante el de la cldusula de la nacién mas favorecida, por lo-
que cualquier ventaja, fuero, privilegio ¢ inmunidad, en mate--
ria de derechos aduaneros gque conceda una de las partes contra-
tantes respecto a un producto originario o destinado al territo
rio de otra parte contratante, se extiende automaticamente para
los productos similares originarios o destinados a los dem&s pai
ses.

La clidusula de la nacién mas favorecida es una institu--
cién antigua en los convenios comerciales.

Entre algunas de las definiciones que tenemos estan:

"uyna estipulacién convencional por la cual dos partes --
(A y B) acuerdan gque si posteriormente una de ellas celebra con
un tercer Estado (c) un tratado de comercio concediendo a "C" -
ventajas comerciales particulares, estas ventajas seran concedi

das ipso facto al contratante inicial®.
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Se entiende por cliusula de la nacién mds favorecida a --
“entrandoc una disposicién de un tratado en virtud del cual un --
Estado se obliga a.conceder el trato de la nacién mas favoreci-
da a otro Estado en una esfera convenida de relaciones",(3)

"por el trato de nacién mis favorecida" se entiende un --
trato otorgado por el Estado concedente al Estado beneficiario,-
O a personas o0 cosas gue Sse hayaq-en la misma relacidén con un --

tercer Estado”.

De esta forma, amba; partes se comprometen a extenderse -
mutuamente todos los beneficios que con posterioridad a la conclu
sién del convenio concedan a un tercero, impidiendo esto el otoxr
gamiento de tratamientos preferenciales en detrimento de los con
tratantes originales. Se evita asi que un pais conceda mayores -

ventajas en el comercio a sus clientes principales en perjuicio-

de terceros paises. (4)

Mucho se ha discutido acerca de la extensién y alcance ju

{(3) .- La Comisién de Derecho Ipternacional de la ONU de 1964 a -~
1975, examiné lo correspondiente a la Clausula de la nacién
m&s Favorecida y elaboré un proyecto de convencién de 21 -
articulos. Vease: Edmund Jan Osmaficzyk, enciclopedia Mun--
dial de Relaciones Internacionales y Naciones Unidas. Méxi
co. Fondo de Cultura Econémica, 1976, pags. 226~227,

(4) .~ Sepulveda Amor, Bernardo, "GATT y ALALC y el Tratado de --
mas favor" en el libro de Francisco Orrego, Derecho Intex-
nacional Econdmico, volumen I, Fondo de Cultura Econémica,
Ta. Bdicién México, 1974, pdgs. 134 y 135.
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ridico de la Cldusula de la nacién mis favorecida e igualmente -
acerca de su impacto efectivo respecto de las economfas de los -
paises en desarrollo.

Como ha seflalado Felix Pefia los estudios jurf{dicos sobre-
la Cliusula de la nacién mas favorecida, son muy numerosos pues-
to que contra lo que pudiera pensarse de primera intencién. Los-
mecanismos operativos, las modalidades, alcances y limitaciones-
de la cldusula son muy complejos. (5)

La cliusula tiene diversas variables en cuanto a su exten
8ién y alcance juridicos. La f&6rmula seleccionada por los redac-
tores del GATT en el articulo I, fué la versién mds amplia en su
modalidad incondicional aungue los preceptos de la parte IV del-
Acuerdo autorizan excepciones.

El principio involucrado en la cliusula de la nacién mas-
favorecida es desde el punto de vista positivo la extensidn de -
la reduccién de las barreras arancelarias. Es decir la liberali-
zacién del comercio, y desde el punto de vista negativo o res---
trictivo la prohibicién de las discriminaciones o la extensién -

de la no discriminacién. Por eso habiamos dicho gque es un instru

mento de aguel principio.

(5) .- Alvarez Soberanis, Jaime, "La Cldusula de la Nacién mas —-
Favorecida en el Tratado de Montevideo", En la Revista del
Fore Internacional del Colegio de México, Volimen XI, nime
ro 4, México, 1971, pdgs. 602 a 618.
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La cldausula de la nacién mas favorecida pretende imponer
la igualdad en el intercambio comercial, o lo que es lo mismo -
trata de reflejar una reciprocidad de concesiones que no estan-
pues siempre resultan mds beneficiados los paises desarrollados.

La filosofia inspiradora de la cldusula de la nacidén mis-
favorecida es el liberalismo comercial absoluto impuesto por la-
Gran Bretafla en sus tratos con el resto del mundo y que hereda--
ron los Estados Unidos. La cldusula supone que las partes que --
celebran el tratado en el gque se le incluye, estdn colocadas en-
una situacién de igualdad.

Critica a la Clausula de la Nacién mids favorecida.

Esta situacién de igualdad no ha existido nunca. Por eso-
el funcionamiento de la cliusula no ha beneficiado a los paises-
en desarrollo, sino que por el contrario, ha mantenido las dife-
rencias de estos con el mundo industrializado. La cldusula cons-
tituye un serio obstdculo para la liberalizacidn del comercio, -
pues el argumento que sostienen muchos criticos se basa en que -
ningidn pafs concederd ventajas comerciales a otro ya qgue la in--
clusién de la cldusula harfia extensible tal concesién a terceros
paises que no estan dispuestos a ofrecer compensaciones por di--
cha ventaja. El temor a extender, beneficios arancelarios o co--
merciales a terceros, sin compensacién, conduciria cuando menos,
a una congelacién de la situacién existente, ya que cualquier---
accién en otro sentido, llevarfa al pafs que otorga las ventajas

a una progresiva liberacién de su comercio, sin que sus exporta-
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ciones disfrutasen de similares ventajas en los mercados exte~--
riores. Bajo estas circunstancias la cldausula de la nacifén mds-
favorecida no solo no favoreceria la liberalizacién del comer—-
cio, sino que reforzaria las tendencias proteccionistas. (6)

En un momento histérico como el que vivimos, ante el cre
ciente abismo gue separa al mundo desarrolladc del mundo en de-
sarrollo, en cuanto a la cutlura, la alimentacién, los benefi--
cios de la civilizacién; un mundo donde prevalecen y se acen——-
tdan mas tremendas desigualdades, precisamente porque pretende-
que se trate igual a quienes no lo son.

Vilma veida nos dice: "la clausula de la nacién mis favo
recida, mds que un instrumento igualador, es preservador de la -
igualdad en caso de que €sta sea preexistente, en caso contrario
tiende a profundizar el desequilibrio entre los Estados. A esto-
hay que agregar que su inclusién en un acuerdo multilateral con-
pretensiones universalistas,paraliza toda posibilidad de em=---
plear politicas comerciales heterocdoxas para acelerar el desarro

1lo econdmico“. (7)

Don Andrés Bello y desde el siglo pasado, nos expresaba -

(6) .~ MAs Magrr, Alejandro, "Comercio Internaciocnal: el GATT", -
Madrid, Publicaciones Guadana, 13968.

(7).~ Veida, vilma, "La Clausula de la Nacifén mds Favorecida en-
los Acuerdos de Comercio Contempoxrdneo", Revista Uruguaya-
de Derecho Internacicnal de la Asociacién Uruguaya de Dere

cho Internacional, Afilo I, Nimero I, Montevideo, 13972, pé&g.
101,
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ya sus temores con relacidn a los efectos prdcticos que podria -
traer el que nuestra regidn celebrara tratados comerciales con -~
las grandes potencias. El decfa: "Una Nacidén obrard cuerdamente-
si en sus relaciones con otras se abstiene de parcialidades y --
preferencias siempre odiosas, pero ni la justicia ni la pruden--
cia reprueban las ventajas comerciales que franqueamos a un pue-

blo en consideracién a los privilegios o favores que éste se ha-

ya dispuesto a concedernos". (8)

Hay otra critica mis s6lida. Es la relativa a que el prin
cipio de la no discriminacién y la aplicacién incondicional de -
la cliusula de la naciSn mas favorecida, implicitas en un acuer
do de caricter multilateral, no benefician a todos los paises por
igual. S6lo en el caso de que todos los paises tuvieran estructu
ras econdmicas similares o niveles de desarrollo muy parecidos,-
podriamos estar todos de acuerdo en que. la cldusula de 1a nacidn
mas favorécida aporta iguales beneficios para todos.

Ias diferencias existentes, sobre todo en la capacidad --
financiera, se traducen en gue la igualdad total en el trata-—
miento comercial beneficien en mayor medida a los paises mds —--
avanzados. No hay mayor discriminacién que la ausencia total del
trato discriminatorio. La aplicacién incondicional de la cl&usu-

la de la nacién m&s favorecida, es un instrumento de expansién -

(8) .~ Bello, Andrés, “"Principio del perecho de Gentes", Santiago,
1832, Bdici6n de las obras completas de la Universidad de-
Chile, Santiago, 1876, Tomo X pag. 127.
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comercial, que beneficia mds ampliamente a los paises industria-
lizados. Esta evidencia es la que origind la parte Cuarta del --
Acuerdo General. (9)

Con el fin de flexibilizar la aplicacién de la cliusula,-
el Acuerdo General recoge en su texto una serie de excepciones -
a su aplicacién, las cuales pueden ser de tres tipos;

- Las que tienen su origen en acuerdos preferenciales, —--
existentes con anterioridad a la conclusién del Acuerdo.

- Las derivadas de integraciones regionales y

- Aguellas que sin estar expresamente previstas por el --
Acuerdo, pueden ser aceptadas por las partes contratantes (art.-

XVIII).

c).- la Cldusula Nacional o Principio del Tratamiento Nacional.

El princip;o de la no discriminacidén no solo significa --
gue las mercancias importadas han de recibir igual trato, con --
independencia de su procedencia, sino tambi€n que se lesg ha de-
tratar de forma similar a las nacionales. Es decir, que los re--
glamentos internos no han de aplicarse a los productos importa--

dos o nacionales de manera gque se proteja a la produccién nacio-

nal.

(9) .- Curzon Gerard, "La Diplomacia del Comercio MUltilateral Mé&
xico, Fondo de Cultura Econémica, 1969, pag. 73.
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Este principio gue se encuentra en el Articulo III, Parte
II del Acuerdo General nos dice: "Trato nacional en materia ge -
tributacién j de reglamentacidén interiores". Parrafo 22S: "Los -
productos del territorio de toda parte contratante importados en
el de cualquier otra parte contratante no estarian sujetos, direé
ta ni indirectamente, a impuestos u otras cargas interiores, de-
cualquier clase que sean, superiores a los aplicados directa o ~
indirectamente a los productos nacionales similares. Ademds, nin
guna parte contratante aplicaré, de cualquier otro modo, impues-
tos u otras cargas interiores a los productos importados o nacio
nales, en forma contraria a los principios enunciados en el p&rra

fo lo." .

Este mismo articulo en su parrafo IV dice: "los productos
importados no quedaran sujetos a un trato menos favorable que el
trato concedido a los productos similares de origen nacional, en
lo que se’hace referencia a las leyes, reglamentos y demds pres-
cripciones sobre la venta, oferta, compra, transporte, distribu-
cidn y utilizacién de estos productos en el mercado interior".

Hay excepciones reconocidas a este articulo en cuanto a -
su aplicacién. As{ quedan excluidos de esta cbligacién lasleyes,
geglamentos v cualquier otra prescripcién que regule la adquisi-
cién por oxrganismos gubernamentéles de productos destinados a cu
brir necesidades de los poderes piblicos, y no a ser vendidos --
en el comercio o para servir a la produccién de mercancias desti

nadas a su venta en el comercio.
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@) .~ Principio de la Reciprocidad.

Este principio se expresa desde el preambulo mismo del --
Acuerdo, al establecerse que las Partes Contratantes "estin en~-—
trando a acuerdos reciprocos y mutuamente ventajosos".

Este principib de reciprocidad se complementa obviamente-
con el de no discriminacién anteriormente descrito, e implica -~
que toda concesién debe ampliarse a todas las partes contratan--
tes del Acuerdo General.

¢En gue consiste la reciprocidad? Gramaticalmente hablan-
do, reciprocidad es la "correspondencia mutua de una persona o -
cosa con otra", el adjetivo reciproco significa "igual en la co-
rrespondencia de uno a otro®. (10)

Encontramos de nueva cuenta la idea de la "IGUALDAD". LOS
tres principios pretenden alcanzar el mismo objetivo; PROTEJER -
LA IGUAIDAD.

El concepto de reciprocidad se emplea tanto en el Derecho
Interno como en el Derecho Internacional. En el primero, los con
tratos bilaterales o sinalagmiticos se caracterizan porgue ambas
partes se obligan reciprocamente la una hacia la otra; en la es-
fera internacional, los tratados constituyen acuerdos de voluntad

entre los Estados scoberanos. De ahi gue encontremos algunos reci

(10) .- Raby Pondemela Antonio, “Diccionario de la Ienqua Espafio-
la", 9a. edicién, Edit. Porrida, México, 1976, pdg. 636.
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procos.
La reciprocidad puede ser formal o real.
La real atendera a los beneficios efectivamente percibi-

dos por las partes mientras que la formal, al simple hecho de -

las concesiones.
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CAPITULO IV.- "RONDAS DE NEGOCIACION"

Una de las bases principales del Acuerdo General es "la-
substancial reduccién de tarifas y otras barreras al comercio".
Este ha sido el objetivo de una larga serie de negociaciones -
(7) desarrolladas en el seno del GATT: 1la filtima y la mis ambi-
cosa de todas fue la "Ronda Tokio"” que terminé.en 1979 y de la-
gque nos ocuparemos mids a fondo. Peroc hubo seis rondas de Nego--

ciacién anteriores a la Ronda Tokio y estas fueron:
a) .- Primera Ronda de Negociacién. Ginebra 1947.

Esta ronda de negociacién tuvo lugar del 10 de abril al-
30 de octubre de 1947. Coincidié con el nacimiento del GATT y -
con sus objetivos basicos. Se negociaron 45000 artfculos valua-
dos en 10,000 millones de dSlares. Esta primera ronda de nego--
ciacién tuvo mucho éxito y esto lo podemos atribufr a: que se -
trataba entre otras cosas de la primera reunién, que los paises
que concurr;;;on tenfan un arancel elevado, razén suficiente pa
ra comprender que un sacrificio arancelario no tenfa mayor sig-
nificado que la reduccién puramente normal. Se logré el maximo-
impacto desde su instalacién ya que los paises participantes se
enfrentaban a la post-guerra y estaban animados del mejor espi-

ritu de negociacién. Los Estados Unidos, marcé la pauta a se-—-

guir en la reunién con la expresa facultad de reducir sus tari-
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fas hasta en un 50%, siendo Estados Unidos el principal promo--

tor, primer comprador y mejor mercado.

En esta Ia. Ronda de Negociaciones y Constitutiva del -
GATT participaron 23 paises: Australia, Bélgica, Brasil, Birma-
nia, Canadd, Ceildn, Chile, Rep. de china, cuba, Checoslovaquia,
Francia, India, Libano, Luxemburgo, Paises Bajos, Nueva Zelanda,
Noruega, Pakistdn, Rodesia del Sur, Siria, Suddfrica, Reino Uni
do y Estados Unidos. De todos estos paises, 1l eran paises en -
desarrollo con el propésito de obtener "una reduccién sustan- -
cial de aranceles y otras barreras al comercio y eliminar las -

preferencias, sobre una base de reciprocidad y ventajas mutuas”

(1) .
b) . - Segunda Ronda de Negociacién, Annecy, Francia 1949.

En Annecy, Prancia desde junio hasta el 10 de octubre de
1949 tuvo'lugar esta Ronda de negociacién.

El objetivo fundamental de esta ronda fue el de conti---
nuar con las negociaciones para reducir aranceles y evaluar la-
adhesién de varios paises solicitantes.

Sobre lo de reduccién de aranceles, las Partes Contratan
tes llegaron a intercambiar 5000 concesiones Arancelarias sin -

que en la informacién digponible se haya determinado su valor.-

(1) .- GATT, "Final ACT Adopted at the Conclution of the Second-
Session of Preparatory Committee of the United Nations --
Conference on Trade and Development' Lake Success, New-
York.v;1947, VolI. p‘g- 5.
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El resultado de esta ronda no fue muy halagador en virtud de

que apenas se representaba esta negociaciédn un 6% aproximado

del nGmero de concesiones obtenidas en 1947. Sin embargo, 1la

falta de informacién con respecto al valor de tales concesiones
nos limita en esta evaluacién.

SoSre la evaluacién de aceptar a algunos pa{ses solici--
tantes (12), se decidi6 aceptar a nueve de inmediato siendo es-
tos paises: Dinamarca, Repfiblica Dominicana, Pinalandia, Grecia,
Haiti, Italia, Liberia, Nicaragua, Suecia y a Uruguay se le con

cedié un plazo mayor para adherirse al Acuerdo General.
c) .- Tercera Ronda de Negociaciones. Torquay, Inglaterra 1951

Tuvo lugar esta ronda de negociacién del 28 de Septiem--
bre de 1950 al 21 de abril de 1951 en Torguay, Inglaterra con -
el fin de ocuparse de la posible adhesi6én de algunos paises in-
teresados y con el objeto de reducir aranceles.

En esta ronda se negociaron 8700 concesiones y los pafi--
ses participantes no quisieron calcular el valor de lo concesio
nado, surgiendo inconformidades acerca del método de seguir en-
las negociaciones.

Se ocuparon del anflisis del memorandum: "Problema de la
Desigualdad de las Tarifas Europeas", presentando por once pai-
ses dindose as{ la ocasién para estudiar las diferencias aran-

celarias y una Srea estratégica para el Comercio Internacional,
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como lo fué la zona del Mercado Europeo.

En esta Ronda de Negociaciones se obtuvieron:

-La necesidad de consolidar las concesiones otorgadas -
por otros tres afios, yel compromiso de no elevar los aranceles-
negociados.

-Se propuso una enmienda al Artficulo XXVIII, en la cual-
se establecié la revalidacién de las concesiones por un perfodo
de tres afios, al lo. de enero de 1954.

-Los paises con tarifas bajas propusieron que los paises
europeos eliminasen toda agquella parte de un arancel que se ha-
llase por encima de un limite determinado, fijdndose limites -
miximos por categorfa de mercaderias.

-Se analizé lo relativo a las disparidades arancelarias-
existentes.

Prancia presenté en esta ronda una propuesta conocida co
mo el "Plén Francés", que pugnaba por una reduccién arancelaria
general del 30% mediante tres reducciones anuales del 10%.

Segin el "Plan Francés“; la reduccién arancelaria se -
aplicaria a los productos agricolas e industriales, y entre -—-
otros puntos, introducfa un procedimiento especial para los pai
ses en desarrollo, por la importancia de los aranceles, como -
fuentes de ingresos fiscales, o como mecanigmos proteccionistas.

Este tratamiento diferenciado se retirarfa cuando se llegase a-

exportar competitivamente los productos negociados.
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Los pa{ses que decidieron adherirse al Protocolo en esta

ronda de Negociacién fueron Austria, Perd, RepGblica Federal

Alemania y Turquia.
d) .- cuarta Ronda de Negociaciones, Ginebra. 1956.

Se llev6 a cabo en Ginebra a partir de enero de 1956.
Entre algunos de sus objetivos se pretendia reformar el procedi
miento de las negociaciones.

Los representantes de la Europa Continental decian:

"...los procedimientos seguidos en Ginebra, Torquay y

Annecy, no pueden dar ya m&s resultados satisfactorios (2)...

progresos considerables solo podrian hacerse si se aplicaran
otros métodos distintos a las negociaciones bilaterales... No -
es muy alentador observar gue cinco afios de continuas solicitu-
des en pro cde la buena causa de los pa{ses con bajas tarifas -
hayan producido resultados tan limitados". (3)

El reglamento de la Conferencia Arancelaria establecia -

como objetivos de las negociaciones, la reduccién del nivel ge-

neral de los Derechos de Aduana y otras cargas en la importa=+-

(2) .- P.H. Forthome hablando por Bélgica, Informe de la Prensa-
del GATT-278 el 19 de enero de 1956.
(3) .- Bentrick, Baron, Director de Relaciones Econfmicas Extran

jeras del Reino de los Paises Bajos, Informe de la Prensa
del GATT-279 del 19 de enerc de 1956.
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Cién,. en forma especial, la reduccién de los Derechos que difi-
cultaban la importacién de mercancfas, incluso en cantidades mf
nimas, asfi como el intercambio de concesiones, sobre una base -
de reciprocidad y ventajas mutuas.

La regla del Principal Proveedor, se usd de nueva cuenta,
se habfan dado facultades al Comité de Negociaciones Comercia--
les, para que adoptasen medidas con la finalidad de entablar -
negociaciones de cardcter triangular o multilateral, con la fi-
nalidad de que el alcance de las negociaciones fuese mayor, Pre
tendian también abarcar 1los Derechos de Aduana, Reglamentos y -
la aceptaci6én de ciertos monopolios para importacién.

Esta Ronda de negociaci6n se inicié el 18 de enero de -
1956 habiendo manifestado su intensi6én de participar 25 paises.

Para muchos el resultado de esta Ronda de Negociacién -
fue un verdadero fracaso, pues sus resultados fueron minimos y-
se especulaba da que €sta serfa la Gltima Conferencia de tipo -

bilateral-multilateral.

e) .- Quinta Ronda de Negociaciones. Ronda Dillon Ginebra 1960-62
Bsta Ronda de Negociaci6én llamada "Ronda Dillon" se cele
br6 en Ginebra, Suiza, de septiembre de 1960 a julio de 1962.
Se llama “"Ronda Dillon" en honor del Subsecretario de Es
tado para Asuntos EconSmicos Dillon, que en el afio de 1958 y du

rante la XIII Perfodo de Sesiones del GATT, propuso un nuevo -
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ciclo de negociaciones por el interés que habfa en su pafis, pa
ra negociar nuevas concesiones con la Comunidad EconSmica Euro
pea. Se crearon tres comités:

Primer Comité.-~ Para organizar una Ronda de Negociacio-
nes Comerciales. Se ocupé de la renegociacibn arancelaria con-
los paises de la Comunidad Econ6mica Europea, con motivo de su
integraci6én. De la celebraci6n de Negociaciones Comerciales en
tre los paises participantes, incluyendo la Comunidad en blo--—
que como un solo miembro. De las negociaciones relativas a la-
Adhesién de Camboya, Israel y Ténez. La renegociacién de los -
aranceles con los miembros de la Comunidad EconSmica Europea, -
se inici6 en septiembre de ese afilo y finaliz6 en mayo de 1961.
Los métodos utilizados para la negociacién fueron:

—-Negociaciébn producto por producto, otorgandc concesio-
nes mediante la reduccidn de Derechos u otras formas de protec-
ci6én; la Consolidaci6n de Derechos a niveles existentes y un -
compromiso de no aumentar los derechos.

~Otorgamiento de Concesiones mediante el Principio de -
Reciprocidad mutuas.

-Reconocimiento para la Consolidacién de Derechos poco-
elevados 0 de un régimen de admisi6én con franquicia equivale a

una Concesién de un valor igual a una reduccién de Derechos =--

elevados.
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-Negociaciones de Preferencia, conforme al Acuerdo Ge--
neral.

-Seflalamiento de las Concesiones indirectas que se obtu
vieran en las negociaciones.

Obsticulos no Arancelarios:

-Proteccidn derivada del funcionamiento de los monopo--
lios de importacién a que se refieren los Articulos II y XVII.

-Reglamentaciones Cuantitativas Interiores, (pdrrafo 6,
Art. II).

~Niveles de Contingentes de Conformidad al articulo IV.

-Restricciones a la importacién referente a productos -
agricolas (Apartado C del p&rrafo 2 del Articulo XI).

-Subsidios que pueden servir para la reduccién de impor
taciones.

Los paises en vias de desarrollo criticaron esos proce-
dimientoslporque consideraban que los pafses industrializados-
nuevamente, no habian hecho negociaciones sobre productos de -
interés para esos paises, bajo el principio de que los miem———
bros podian negarse a negociar sobre los productos que no tu--
vieran interés y bajo el Principio de Principal Proveedor se -
habfa limitado la capacidad de negociaci6én de los pafses en -
vias de desarrollo, puesto gque nunc2 eran principales abastece

dores de productos manufacturados. Con la regla del Principal-
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Proveedor quedaron excluidos de la Negociacién, productos indus-
triales de interés para los pa{ses en vias de desarrollo.

Sequndo comité. -~ Para examinar las repercusiones de las -

politicas agricolas nacionales en el Comercio Internacional.

Sus objetivos eran:

~-Complicar la documentacién pertinente sobre la aplica---
cibn, por los miembros del GATT de medidas de cardcter no arance
lario para la proteccién de la agricultura, para mantener los -
ingresos de los agricultores.

-Determinar con lo recopilado, la aplicabilidad de las re
glas del GATT, para favorecer el desarrollo del comercio Interna
cional a base de reciprocidad y ventajas mutuas, segGn el Articu
lo primero del GATT.

El Comité llegé a la conclusién de moderar inmediatamente
la proteccién agricola, ya que la aplicacién de Medidas no Aran-
celarias habia venido a desequilibrar los derechos y obligacio--
nes de los paises miembros del GATT.

Tercer Comité.- Para identificar soluciones a los proble-
mas comerciales de los paises en vias de desarrollo.

La auténtica negociaci6én de la Ronda Dillon, mostré lo -
absurdo de la prictica de hacer la s negociaciones producto.por -
producto. Al final de las negociaciones se volvié a caer nueva--

mente en la negociacién bilateral, y la promesa del 20% sobre re

ducciones arancelarias no fué€ totalmente cumplida, y los demds -
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pafses industrializados reapondieron haciendo concesiones tam-
bién inferiores a lo estipulado.

A partir del 10 de noviembre de 1962, una nueva posibi-
lidad de negociacién se present6. El Congreso Norteamericano =
aprobS la "Ley de Expansién Comercial” que autorizaba al presi
dente norteamericano a rebajar el arancel de la Unién hasta en
un 50% a lo largo de cinco afios. La reduccibén podrfa llegar a-
la supresién total de los derechos cuando en conjunto la Comu-
nidad Econémica Europea y los Estados Unidos controlasen el -
80% del comercio internacional. Adem&s la mencionada ley abria
la posibilidad de reducir en los Estados Unidos, los aranceles
en un 10% a sus productos tropicales siempre y cuando la Comu-
nidad Econfmica Europea otorgara un trato no discriminatorio y
andlogo.

Este fu€ el panorama gue encontr6 el Presidente Kennedy
al tomar éosesién en 1960. La nueva administracién prepara la-
"Ley de Expansién" que por si misma no reducia tarifas, simple
mente conferfa al presidente el poder de megociar con otros -
paises para gue tales reducciones fueran introducidas a cambio
de concesiones reciprocas. (4)

Esta lLey permitié al presidente evitar el sistema de -

(4) .- Moya, Bduardo, "Hacia la Sexta Conferencia del GATT", Ma
drid, publicaciones I.C.E., 1963.
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producto por producto y negociar mediante categorfias extensas-
de los mismos.

Tomando en cuenta que los Estados Unidos son el m&s ri-
co mercado del mundo, con el mayor poder adquisitivo y la ma--
yor demanda efectiva, se explica que otras naciones esperaran-
deseosas €l entrar a esas concesiones reciprocas a fin de te--
ner acceso a ese mercado.

Fué en octubre de 1962 que se emplazé a un Comité del -
GATT para ultimar los detalles de los procedimientos que proba
blemente se seguirian en el futuro. Este trabajo se complemen-
t6 en 1963-64 y las negociaciones de tarifas m&s importantes -

en el seno del GATT se efectuaron en 1963-1965.
f) .- Sexta Ronda de Negociaci6én: Ronda Kennedy. Ginebra 1964-67.

Esta Ronda di6 como resultado, importantes reducciones-
tarifarias y se consider6 como:

"El Acuerdo de mds largo alcance sobre la reducci6én de
Barreras al Comercio Mundial que jam&s se haya logrado. Las -
principales Naciones Industrializadas comerciantes convinieron
en hacer extensas reducciones Arancelarias que en promedio --
representaban alrededor de 40,000 millones de dblares. También

se lograron otros Acuerdos importantes. Las reducciones Arance

larias ayudaron al comercio con respecto al 80%, aproximadamen
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te, de los productos exportados por los paises en desarrollo’.
(5) Pero en el terreno de los productos agrfcolas, los resulta
dos no fueron los esperados y mucho menos importantes que en -
el de los articulos manufacturados, pues se considerd que las-
Barreras de cardcter no Arancelario, habfan incrementado en -
forma notable: (6)

Los paises participantes fueron 46 y su resultado fu€:
“Los productos agricolas representaban uno de los principales-
intereses de Estados Unidos, la necesidad de mantener y expan-
dir sus mercados en la Comunidad Econémica Europea era parte -
fundamental en la Ley de Expansién Comercial y se explica por-
el hecho de que ese pafs, sigue siendo el mayor exportador de-
productos agricolas en el mundo, preocupado basicamente por -~
las tendencias autarquicas de la polftica agricola de la Comu-
nidad que se habfan dejado sentir en el sector de cereales". -
(7).

Al concluir el plazo otorgado por el Congreso norte----

(5).- Origenes, Organizacién y Actividades, Resfimen de las Ac-
tividades de las Naciones Unidas durante el perfodo de -~
1966-1970.

(6).- Preeg, Ernest, "Traders and Diplomats: An analysis of ~
the Kennedy Round of Neqgotiations under the General Agree
ment on Tariffs and Trade". Washington, 1970.

(7) .- Demeneghi Colina, Francisgco, "Las Negociaciones Comercia

les del GATT y los paises en Desarrollo", Tesis, 1975, -
pig. 117 y sig.
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americano a su presidente, en junio de 1967, que coincidfa con-
el cierre de la sexta Conferencia arancelaria del GATT, finali-
zaba la negociacién de la Ronda Kennedy, en donde se habfia lle-
gado a una reduccifin - del 30% de las tarifas arancelarias impues
tas por los Estados Unidos y la Comunidad Econfmica Europea a -
los productos industriales. Aungue no se lograron las metas fi-
jadas para los productos industriales y en lo que respecta a -
los productos agricolas los resultados fueron casi nulos, la -
Ronda Kennedy resultd de gran importancia en los objetivos de -
reduccidn de aranceles de las Conferencias del GATT.

Como complemento podemos decir gue en 1964 y como conse-
cuencia de las presiones ejercidas por 1los paises en desarrollo
para obtener un trato m8s justo y mayor participacién en el co-
mercio, se cred la Conferencia de las Naciones Unidas sobre el-
Comercio y Desarrollo (UNCTAD). Un afio m&s tarde, durante la -
misma Ronda Kennedy, el GATT reconocidé la necesidad de otorgar-
mayores ventajas a dichos pafses, lo cual hizo al través de la-
creacién de una nueva parte, la Parte IV del Acuerdo General. -
Esta parte IV referente a Comercio y Desarrollo dice: "Las Par-
tes Contratantes pueden facultar a las partes contratantes poco
desarrolladas para que apliquen medidas especiales con objeto -

de fomentar su comercio y desarrollo".

Uno de los mayores logros obtenidos por estos péfses fué
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la creacién del Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) en-
1968 y que consiste en que las economfas avanzadas suprimen to
talmente los éranceles para ciertos montos de diferentes pro--
ductos sin obtener reciprocidad, es decir estableciendose la -
preferencia en una sola direccifn.

Este sistema contiene un trasfondo proteccionista, por-
dque se concede en su mayor parte a productos industriales don-
de los aranceles actuales son ya reducidos; las preferencias a
productos agricolas son minimas, a pesar de ser el principal -
renglén de exportacién de los paises atrasados. Ademis este --
sistema establece topes en valor y volGmen a la importacién de

mercancias para obtener derecho a la reduccién arancelaria.
g) .- Séptima Ronda de Negociacién. Ronda Tokio. 1973-1979.

La Ronda Tokio de negociaciones Comerciales Multilatera
les (1973-79) produjo el acuerdo mas comprensivo de todas las-
rondas de negociacién auspiciadas por el GATT.

El acuerdo que originé el inicio de esta Ronda de Nego-
ciaciones surgif en un documento conocido como"lLa Declaracién-
Tokio"” adoptada en una junta ministerial en la capital Japone-
sa en Sepgiembre de 1973. Esta declaracibén tuvo mayor interés-
en los problemas comerciales de los pa{ses en desarrollo. Esta

bleciélque mientras los paises desarrollados esperaban nego-—-—

ciar en base a la "reciprocidad" con el fin de nivelar las con
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cesiones comerciales que ellos recibfan, acordaron no aceptar -
de los paises en vias de desarrollo contribuciones inconsisten-
tes con su desarrollo individual, financiero y comercial.
Noventa y nueve Naciones de diferentes sistemas econémi-
cos y niveles de desarrolo, ambos miembros y no miembros del -
GATT participaron en la Ronda Tokio: desde los paises industria
lizados de Buropa, lo mismo que Norteamérica y Japén. Paises me

nos industrializados como Australia y Nueva Zelanda. En fin,

paises con diferentes grados de desarrollo.

Segln dice la declaracién de la Ronda Tokio, el objeto

era "lograr la expansi6én y engrandecer la liberalizacién del -~
comercio mundial...., inter-alia, al través de el progresivo -
desmantelamiento de los obstédculos al comercio..." (8).

La Ronda de Negociacién fué, como en las otras rondas -
multilaterales de negociacién de ser conducidas en bases de ven
tajas reciprocas, objetivos mutuos y reciprocidad general.

El fin era "lograr por métodos apropiados un balance ge-
neral de ventajas al m&s alto nivel posible". (9)

La Negociacidén cubria la reduccién o eliminacién de tari
fas (barreras arancelarias) y otras medidas que impiden o dig--

torcionan el comercio mundial a productos industriales como - -

(8).~ GATT, "THE TOKYO Round of Multilateral Trade Negotiations
Geneva, 1979, p&g. 6.

(9).- Ibidem., pag. 7 y siguientes.
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agricolas, incluidos productos tropicales y materias primas tan
to en estado natural o en proceso.

Fué en febrero de 1975 cuando el Comité de las Negocia--
ciones Comerciales establecid 6 grupos para conducir varias par
tes de la Negociacién. Esto se tuvo que hacer debide a que era—‘
casi imposible negociar en un foro en donde hubieran represen--
tantes de mis de 100 naciones y con mis de 3000 delegados.

Fue asi como 1la maqu;i.naria de la Ronda Tokioc cre$§ 6 gru-

POs y algunos sub-grupos:

Grupo a).- Productos Tropicales.

Grupo b).- Tarifas.

Grupo c).- Barreras no arancelarias.
Subgrupo l.- Restricciones cuantitativas.
Subgrupo 2.~ Barreras técnicas al comercio.
Subgrupo 3.- Materia Aéuanal.

Subgrupo 4.~ Subsidiocs.

Subgrupo 5.~ Compras de sector gobierno,
Grupo d).- Agricultura.

Subgrupo l.-~ Granos.

Subgrupo 2.~ Carne.

Subgrupo 3.~ Productos lacteos.

Grupo e).- Sector de accesc "approach sector"

Grupo f).- Salvaguardias.
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Un séptimo grupo se establecid en noviembre de 1976. -
Este grupo tratd de “Desarrollar el Marco Internacional para -
la conduccién del comercio Mundial el cual puede ser utilizado
como la luz del progreso en las negociaciones".

El sistema para la conduccién del comercio mundial.- Se
pPresenté en la Ronda Tokio una oportunidad para revisar y mejo
rar el trabajo de alguna de las provisiones fundamentales del-
Acuerdo General. Cuatro importantes Acuerdos surgieron del gru
po de trabajo y fueron adoptados por los estados miembros del-
GATT en su sesibn anual en noviembre de 1979 surtiendo efec--
tos inmediatamente como parte de los futuros programas de tra-
bajo del GATT, los estados miembros aceptaron también supervi-
sar el forum y las modalidades de realizar trabajos futuros en

el &rea de restricciones a la exportacién.

Este sistema comprende:

-Tratamiento mids favorable, reciprocidad y participa—-=
cién total de los paises en desarrollo.

-Medidas comerciales tomadas con fines de balanza de pa
gos,

-Accibén de salvaguarda a las intenciones desarrollistas

-Comprensién en notificaciones, encuestas y consultas.
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Tarifasg.

Las reducciones en las tarifas aceptadas en la Ronda To~
kio comenzaron en enero lo. de 1980 y sequir&n con una reduc---
cién anual igual, llegando a su total reduccién no después del-
lo. de enero de 1987. El valor total comercial afectado por la-
cliusula de la nacién mas favorecida en la Ronda Tokio, junto -
con las reducciones arancelarias es superior a los 155 billones
de dbélares (1977). Esto representa un promedio de un 34% de re-
duccién de aranceles recolectados, algo comparable con lo logra

do por la Ronda Kennedy. (1964-67).

Medidas no arancelarias.

Debido a que el nivel general en la proteccién aduanal -
declindé en la post-guerra, los efectos de las medidas no arance
larias fueron mds pasivos. El complejo y diffcil sistema para -
solucionar los efectos negativos de estas medidas distinguieron
a la Ronda Tokio. El resultado consistié en ciertos acuerdos o-
C6digos de reduccién que dieron una disciplina internacional -
més efectiva a las medidas no arancelarias.

Los Comités se crearon a principios de 1980 para supervi
sar cada acuerdo. Todos los acuerdos tienen especial interés -
por el trato mis favorable a paises en vias de desarrollo. Eg--—

tos acuerdos son:

-Subsidios. - Certeza de 1los gobiernos signatarios de ase
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gurarse que ning(in subsidio otorgado por ellos lastime los inte
reses comerciales de algfin otro signatario y que no impida el -
comercio mundial.

-Barreras técnicas al comercio.~ También conocidas como-
c6digos Standard. Los paises signatarios estén de acuerdo que -
cuando un gobierno adopte regulaciones técnicas por cuestiones-
de. seguridad, salud, consumo, proteccién u otros fines relacio-
nados con estos paises creen obst&culos innecesarios al comer--
cio.

-Procedimientos de importacibén.- Reconoce que las licen-
cias de importacién pueden tener uso aceptable, pero que ademés
su uso inadecuado puede lesionar el comercio internacional.

~Compras del gobierno.- Aseguran una competencia interna
cional en cuanto a los contratos de compra. Trae ;eglas detalla
das. Est& designada para hacer leyes, regulaciones, procedimien
tos y pr&cticas referentes a lograr un mejor y mds transparen-
te sistema de compras demostrando con esto que no se protege -
a los productos domésticos o se discriminan a los productos ex-
tranjeros.

<Valoracién aduanera.- Establece un uniforme y neutral -
sistema de valoracién de articulos para fines aduanales. Un sis
tema que encuadre con la realidad comercial sin dejarse llevar-

por una arbitraria y ficticia valoraci6én aduanal. Los paises -
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en vias de desarrocllo pueden tardar hasta cinco afios en apli--
carse este’ gistema.

-Revisién del c6digo "Anbi-Dumping".

Dumping es definido como las importaciones gque son ven
didas a precios menores que los de su pais de oriéen. Los pai-
ses participantes en esta Ronda aceptaron revisar este cé6digo-
gue fud tratado en la Ronda Kennedy. El nuevo c6digo interpre-
ta el artfculo VI del Acuer@o General que permite aplicar medi

das anti-dumping a aguellos productos que tengan dumping.

Agricultura.

Los acuerdos de concesiones arancelarias y no arancela-
rias y todos los acuerdos multilaterales alcanzados en esta
Ronda se aplican al comercio mundial en productos de granja lo
mismo gue a productos industriales. También hubo acuerdos so--
bre carne bovina y productos ldcteos gque empezaron a tener vi-
gencia a partir del primero de enero de 1980.

-Acuerdo sobre carne de bovino.- Su objetivo es lograr-
la expansién, liberalizacifn y estabilizacién del comercio in-
ternacional en cuanto a la carne y fomentar la cooperacién in-
ternacional en este sector. El1 acuerdo cubre ganado vivo -
res... Se creb6 un Consejo Internacional de la Carne dentro del
GATT que revisa y supervisa el cumplimiento y funcionamiento -

del acuerdo evaluando la demanda mundial de la carne y estable
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ciendo un foro para regular los problemas que se susitasen en -
el dmbito internacional sobre la carne de bovinoc.

-Acuerdo internacional ldcteo.- Pugna por expander y li-
berar el comercio mundial en productos ldcteos. Fomentar una -
gran estabilidad en el comercio y beneficiar tanto a importacio
nes como exportaciones, evitar grandes fluctuaciones en precios
Y brindar mejores oportunidades de expansibén en este campo a -
los paises en vias de desarrolloc. Este acuerdo cubre todos los-—
productos ldcteos (quesos, leche en polvo, manteguilla...) y -
tiene 3 protocolos. Existe ademds un Consejo Internacional de -

Productos lacteos que supervisa y evalila la situacién del merca

do licteo mundial.

Productos tropicales.

Concesiones y contribuciones de paises industrializados-
reducen los aranceles y otras barreras comerciales referentes a
la exportacién de productos tropicales de pafses en vias de de-
sarrollo. Este fu€ el primer resultado concreto de este acuerdo
y fu€ implementado en 1976-1977. Otras concesiones se lograron-
al final de la ronda y a principios de 1980. Las concesiones -
cubren productos tales como café, cocoa, té, especias y otros -
artficulos.

-Acuerdo comercial de aviacibén civil.- Muchos p;ises in-

dustrializados aceptaron @n la Ronda Tokio el eliminar para el-
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pPrimero de enero de 1980, todos los impuestos aduanales o car--
gas similares en cualquier tipo imputables a la aviacién civil,
a las refacciones o a sus reparaciones. Estas tasas cero son le
gales aceptadas en el seno del GATT de acuerdo al principio de-

la naci6én més favorecida y es aplicable a todos los pafses -

miembros.

Salvaguardas.

En ciertas y cuidadosas circunstancias, el artfculo XIX-
del Acuerdo General permite a paises miembros el imponer res---
tricciones a las importaciones o suspender concesiones pasadas-
de productos que estén importandose en cantidades muy grandes -
Y en algunas circunstancias gque causen o traten de causar se-—-
rias consecuencias a la produccién doméstica. La declaracién -
Tokio pugnS por “un exdmen de la adecuacién del sistema de pro-
teccién multilateral, én particular segfin es aplicado el art. -
XIx".

Este acuerdo no se termin6 al concluir la Ronda Tokio y-

todavia siguen las negociaciones.
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CAPITULO V.- PROTOCOILO DE ADHESION Y MARCO JURIDICO
DEL MISMO.

a) .- Antecedentes.

A principios de 1979, con el propdsito de ponderar la po-
sicién de México ante el GATT, y ante la perspectiva de la termi
nacidén de la Ronda Tokio, el Gobierno Federal quizo conocer las-
posibles condiciones de una eventual adhesidén al Acuerdo General;
es decir gue se solicitaria y que se obtendria. Al través del --
proceso de adhesifn se podia determinar el costo 6 beneficiode -
nuestra participacién.

En tres importantes consideraciones estid apoyada la deci-
sién de una eventual adhesidén al GATT y son:

- Un apreciable volumen de nuestro comercio exterior se -
efectia con los paises miembros del GATT.

- La coyuntura favorable de la terminacién de las Negocia
ciones Comerciales Multilaterales (Ronda Tokio) Y de gue los pro
ductos negociados en esta Ronda, puedan servir de "pago de entra

da" para ingresar al GATT.

-~ Influir en la medida de lo posible en la formacién de -~
las reglas que rigen el comercio internacional.

Asf, y en una Reunién de Gabinete, celebrada con la pre--~
sencia del Sr. Presidente de la Repiblica, y diferentes funciona
rios se acordd presentar al Director General gdel GATT,.HI. 0li--

ver Long, Carta de Intencién en la cual se manifiesta la disposi
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cién del Gobierno de México de iniciar negociaciones con las --

Partes Contratantes a fin de poder decidir la eventual Adhesién
de México al GATT.

El 16 de enero de 1979, El Secretario de Comercio dirigié
una solicitud oficial del Gobierno Mexicano para que de acuerdo
con el articulo XXXIII del Acuerdo General se iniciaran las ne-
‘gociaciones pertinentéa para una eventual adhesién.

Entre otras cosas, este documento decia:

"México espera que las condiciones de Adhesién, sean regi
das por los principios en favor de los paises en desarrollo, es-
tablecidos en el Acuerdo General y en la Declaracién de Ministros
firmada en Tokio, Japén el 14 de septiembre de 1975, de tal for-
ma gque contribuyan a la solucién efectiva de sus problemas y pue
da aplicar plenamente sus politicas de desarrollo econdémico y so

cial.

México permite también, hacer de su conocimiento, gue la-
eventual Adhesién de México al Acuerdo General dependerd de los-
términos de la Negociacién correspondientes y de los resultados-
finales de las Negociaciones Comerciales Multilaterales, particu
larmente en lo que se refiere a un trato especial y diferenciado
en favor de los paises en desarrollo". (1)

En una reunidn del 15 de enero de 1979, el Sefior Presiden

(1) .~ Oficio No. 162 del 16 de enero de 1979. Secretaria de Co--
mercio, México, parrafos 3 y 4.
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te resumis: "habian aflorado todas las ventajas y viejas y nue-
vas preocupaciones”. Habia la necesidad de una transparencia pa

ra "fortalecer la evaluacién que estamos cbligados a realizar".

No se habia logradc un concenso sobre la cuestién y sobre la de °

cisién de acceso o no al GATT, y que se podfan provocar defini-
ciones para lograr con precisién el beneficio en la condicién -
de acceso al GATT y tomé la siguiente decisién:

"Formular una solicitud que no implicarfa compromiso al-
guno de entrar a; GATT, pero que permitiria iniciar una negocia
cién encaminada a provocar las definiciones sobre lo que se so-
licitaria a México, y lo gque México a su vez, obtendria como re
sultado de un eventual acceso al GATT. Reconocid que el GATT na
ci6 bajo el signo de la parcialidad, que no es un foro irracio-
nal y debemos manejar dichos argumentos asi como es preciso co-
‘rresponsabilizar al mundo de la defensa del derecho"”. En conse-
cuencia la decisidn era formular las consultas con el GATT para

especificar las ventajas y desventajas y hacer dichas consultas

lo antes posible.
b) .- pPrincipios B&asicos del Proceso Negociador.

El 29 de enero de 1979, el Director General del GATT, Mr.
Oliver Long informé al Consejo de Representantes de la solicitud
formal de México de ingresar al GATT. En esta sesidén participé -
una Delegacién Mexicana para ampliar las explicaciones de la -

adhesibn.
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Se establecieron asi ‘los siguientes principios bisicos de
negociacién:
- México es un pais en desarrollo.

- México seguiri aplicardo plenamente sus politicas de de

sarrollo econémico y social.

~ México debe tener flexibilidad en la regulacidén de sus-
importaciones, ya que si abriera sus puertas al libre comercio y
a la competencia irrestricta, dijo la Delegacién Mexicana, no se
podria resolver el problemA demogrdfico y la necesidad anual en-
tre 800 000 y un millén de empleos.

~ Necesidad de proteger al sector agricola.

- Proteger y promover el desarrollo industrial de México-
conforme a las propias politicas internas del pais.

~ Plena vigencia de los ordenamientos juridicos internos-
de México.

En la reunién del 29 de enero de 1979, se establecif un -
Grupo de trabajo para el exdmen de la solicitud. El objetivo fué
"examinar la solicitud presentada por el Gobierno de México para
acceder al Acuerdo General conforme a las disposiciones del Ar-<
ticulo XXXIII, y de someter al consejo las recomendaciones, in--
cluido eventualmente un proyecto de Protocolo de Adhesién".

Este grupo de Trabajo fué presedido por el pr. P. Tomie ~
de Yugoslavia, gue junto con el grupo de trabajo utilizé como ba

se de discusidn los siguientes documentos:
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- Memorandum sobre el régimen de Comercio Exterior de Mé&

xico.

-~ La solicitud formal de México.

- Ia Intervencidén de la Delegacidn Mexicana en el Conse~
jo de Represenantes, del 29 de enero de 1979.

- Una comunicacidén referente a la Tarifa del Impuesto Ge.
neral de Importacidn.

- La Tarifa del Impuesto General de Importacién y la Tari
fa del Impuesto General de Exportacidn de nuestro pais.

- Ia lLey de Valoracidn adnanera de las mercancias de im—-
portacidn del 20 de diciembre de 1978. .

- El reglamento Presidencial del 14 de septiembre de 1977,
sobre permisos de importacidén o exportacidén.

~ Plan Nacional de Desarrollo Industrial 1979-1982.

Posteriormente, este grupo de trabajo aprobé lo que se --
l1lamé "PROYECTO DE PROTOCOLO DE ADHEESION DE MEXICO AL ACUERDO GE
NERAL SOBRE ARANCELES ADUANEROS Y COMERCIO gue textualmente dice:

"Los gobiernos que son partes contratantes del Acuerdo Ge
neral sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (denominados en ade-—-
lante las partes Contratamtes Yy el Acuerdo General Respectivamen
te), la Comunidad Econdmica Europea y el Gobierno de los Estados
Unidos Mexicanos (denominado en adelante México).

Tomando nota de la comunicacidén de México de fecha 16 de-

enero de 1979 (L/4766) relativa a su deseo de entablar negocia--
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ciones para una eventual adhesién al Acuerdo General y recordan-
do que, de conformidad con la parte IV y otras disposiciones del
Acuerdo General, las partes contratantes en desarrollo pueden --
aplicar medidas especiales con objeto de fomentar su comercio y-
su desarrollo.

Teniendo en cuenta los objetivos de la politica de desa--
rrollo de México dentro del contexto de su planificacién global-
de desarrollo social y econdémico, con inclusién del Plan Nacio--
nal de Desarrollo Industri?l. aprobado por las autoridades mexi-
canas el 19 de marzo de 1979, la legislacidn que lo aplica y los
regquisitos complementarios.

Hahida cuenta de los resultados de las Negociaciones Co—-
merciales Multilaterales incluidos los relativos al mejoramiento
de las actuales disposiéiones Yy procedimientos del Acuerdo Gene-
ral con el fin de permitir un trato diferenciado y mas favorable
para los éaises en desarrollo.

Reconociendo el car&cter prioritario conferido al sector-
agropecunario en la politica de desarrollo econémico de México y-
la funcién que desempefia en la satisfaccién de las necesidades -
alimentarias basicas del pueblo mexicano y como fuente de opor--
tunidades de empleo y de ingresos para una proporcidén sustancial
de la fuerza del trabajo.

Tomando nota de gue con el fin de promover el desarrollo-

econfmico en generai, y e1 Qe los sectores industriales y de la -
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exportacién en particular, México ha decidido continuar utilizan
do varias clases de incentivos incluidos los de tipo financiero-
y fiscal.

Teniendo en cuenta que las partes contratantes en desarro
1lo no han aceptado la Declaracidn del 19 de noviembre de 1960 en
la que se da cardcter efectivo a las disposiciones del parrafo 4
del articulo XVI y que en el marco efectivo a las disposiciones-
de las Negociaciones Comerciales Multilaterales se ha reconocido,
entre otras cosas, gue las subvenciones forman parte integrante-
de los programas de desarrollo econémico de los paises en desa--
rrollo.

Tomando nota ademids de que el Acuerdo General contiene --
disposiciones relativas a las restricciones y cargas a la expor-
tacién, y de que México mantiene ciertas restricciones a la ex——
portacién scbre la base de sus necesidades sociales y de desarro
1llo asi como su necesidad de garantizar la ininterrumpida dispo-
nibilidad de recursos y mater;ales en el pais,

Reconociendo gue México ha introducido el lo. de julio de
1979 un nuevo sistema de valoracidn en aduana basado en la Defi
nicién de valor de Bruselas, con excepciones para cierto nimero-
de productos.

Tomando nota del informe del Grupo de trabajo scbre la --
adhesién de México.

Habida cuenta de los resultados de las negociaciones cele
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bradas para la adhesiSn de México al Acuerdo General,

Adoptan, por medioc de sus representantes .las disposicio-
nes siguientéa:

Primera Parte: Disposiciones Generales.

l.- A partir del dia en gue entre en vigor el presente Pro
tocolo de conformidad.con el parrafo 9, México serd parte contra
tante del Acuerdo General en el sentido del articulo XXXII de di
cho Acuerdo, y aplicara a las Partes Contratantes, provisional--
mente y con sujecién a las disposiciones del presente protocolo:

a) .- Las partes I, II y IV del Acuerdo General, ¥y

b) .- La parte II del Acuerdo Generalentoda la medida que

sea compatible con su legislaci6én vigente en la fecha del presen

te Protocolo.

A los efectos de este parrafo se considerard que estan --
comprendidas en la parte II del Acuerdo General las obligaciones
a gue se fefiere el parrafo 1 del articulo primero remitiendose-
al artficulo III y agquellas a que se refiere el apartado b) del -
parrafo 2 del articulo VI del citado Acuerdo.

2.~ a). Las disposiciones del Acuerdo General gque deberd-
aplicar México a las Partes Contratantes serdn, salvo si se dis-
pone 1o cantrario en el presente Protocolo, las que figuran en -
el texto anexo al Acta Final de la Sequnda Reunién de la Comisién

Preparatoria de la Conferencia de las Naciones Unidas scbre Co—-

mercio y Empleo, éogﬁn;iqihayan ratificado, enmendado o modifica
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do de otro modo por medio de los instrumentos que hayan entrado-
en vigor en la fecha en gue México pase a ser Parte Contratante.

b) .- En todos los casos en gue el parrafo 6 del articulo-
V, el apartado d) del parrafo 4 del art. VI I (7) el apartado --
c) del parrafo 3 del art. X del Acuerdo General se refiere a la-
fecha de. este dltimo, la aplicable en lo que concierne a México-
sera la del presente Protocolo.

3.- De conformidad con su programa de sustitucién gradual
de los permisos previos por una proteccién arancelaria, y de ---
acuerdo con sus necesidades en materia de desarrxollo, finanzas y
comercio, ‘México ﬁiene la intencién de continuar eliminando las-
restricciones cuantitativas y permisos de importacién previos de

la mayoria de sus importaciones.

.

a) .- Por lo que se refiere al sector agropecuario, México
manteniendo la proteccién necesaria para asegurar la produccién-
nacional ha decidido continuar aplicando el programa antes men--
cionado en la medida en gue sea compatible con sus objetivos en-
este sector y a la luz de las condiciones existentes por lo que-

se refiere al empleo, los ingresos y el régimen de tenencia de =~

la tierra.

b) .- MExico se esforzara por asegurar que las restriccio-
nes y permisos de importacién actuales se aplique de tal manera-
que el dafio causado a los intereses de las partes contratantes -
sea minimo, al mismo tiéméo que, de conformidad con el articulo-

XIIXI del Acuerdo General, aplicard todas las restricciones con -
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arreglo al principio de la no discriminacién.

c) .- México presentara cada dos afios a las PARTES CONTRA-
TANTES un informe sobre las medidas adoptadas en virtud del pro-
grama y los objetivos arriba mencionados.

d) .- Una vez transcurridos 12 afios después de la entrada-
en vigor del Presente Protocolo o el 31 de diciembre de 1991 a -
mAs tardar, las PARTES CONTRATANTES examinardn las restricciones

existentes en ese momento.

e) .- En ese exiamen las PARTES CONTRATANTES reconoceran el
cardcter prioritario que México confiere al sector agropecuario-
en su politica de desarrollo econdmico.

4.- México se esforzard por poner la valoracién de los --
productos a gue actualmente se.aplican precios oficiales en con-
formidad con las disposiciones del art, VII del Acuerdo General-
mediante la aplicacidn a esos productos de los principios genera
les de valoracién de la ley mexicana de Valoracién Aduanera de —
las Mercancias de importacién de 1978. Si para el 31 de diciem--
bre de 1985 los precios oficiales siguieran en vigor, las PARTES
CONTRATANTES, examinaran la cuestién.

S.- Sin perjuicio de los derechos y beneficios que para -~
las Partes Contratantes se deriven del Acuerdo General segin se-
aplique en virtud de las demds disposiciones del presente Proto-
colo, las PARTES CONTRATANTES estan conscientes del propésito de

México de aplicar su Plan Nacional de Desarrollo Industrial me--
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diante los instrumentos juridicos y requisitos complementarios —
previstos en su marco, asi como de establecer los demis instru-=-
mentos juridicos y medidas de politica industrial, incluidas las-
de cardcter fiscal y financiero gue sean necesarios para la ple--
na consecucién de los cbjetivos y metas del plan.

SEGUNDA PARTE. LISTA.

6.- Al entrar en vigor el presente Protocolo, las listas—-
del afio pasardn a ser las Listas anexas del Acuerdo General.

7).~ En todos los casos en gue el parrafo 1 del art. II --
del Acuerdo General se refiere a la fecha de dicho Acuerdo, la --
aplicable, en lo que concierne a cada producto que sea objeto de--

una concesién comprendida en las listas anexas al presente Proto-

colo, serd la de este tGltimo.

b).- A los efectos de la referencia gue se hace en el apar
tado a) del pdrrafo 6 del art. II del Acuerdo General a la fecha-
de dicho Acuerdo, la aplicable en lo que concierne a las listas -
anexas al presente Protocolo serdn la de este dltimo.

TERCERA PARTE. DISPOSICIONES FINALES.

8.~ El presente Protocolo se depositard en el poder del —-
Director General de las PARTES CONTRATANTES. Estard abierto a la-
aceptacidn de México hasta el 31 de mayo de 1980. También estard-

abierto a la firma de las Partes Contratantes Y de la Cocmunidad -

Econdémica Eurcpea.
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9.- El presente Protocolo entrarf en vigor a los 30 dfas-
de haber depositado México su instrumento de ratificacién.

10.- México, cuando haya pasado a ser Parte Contratante -
del Acuerdo General de conformidad con el parrafo 1 del presente
Protocolo, podrd adherirse a dicho Acuerdo, en las condiciones -
aplicables fijadas en el presente Protocolo, depositando un ins-
trumento de adhesidn en poder del Director General entre en vi-~-
gor -de conformidad con lo dispuesto en el art. XXVI o a los 30 -
dias de haberse depositado el instrumento de adhesién en caso -~
de que esta fecha sea posterior. La adhesién al Acuerdo General-~
de conformidad con el presente parrafo se considerard a los efec
tos del .parrafo 2 del art. XXXII de dicho acuerdo, como la acep-
tacién de este con arreglo al parrafo 4 de su art. XXVI.

11.- México podrd renunciar a la aplicacién provisional -

del acuerdo General antes de adherirse a €l de conformidad con

lo dispueéto en el pdrrafo 10, y su renuncia empezara a surtir -

efecto a los sesenta dias de haber recibido el Director General
el cportuno aviso por escrito.

12.- El Director General remitira sin dilacién copia au--
téntica del presente Protocolo, asi como notificacién decada for |
ma que en él se ponga de conformidad con el parrafo 8, acada Pax .
te Contratantes a la Comunidad Bcondémica Europea, a México y a -
cada gobierno gue se haya adherido provisionalmente al Acuerdo -

General.
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13.- El.presente Protocolo.serd registrado de conformidad
con las disposiciones del Art. 102 de la carta de las Naciones -

Unidas.

Hecho en Ginebra, en el mes de noviembre de 1979 en un -

solo ejemplar y en los idiomas espafiol, francés, e inglés." (2)
c) .- Argumentos en Pro y en Contra de la Adhesidn.

En una reunidén presidida por el Presidente de los Estados
Unidos Mexicanos el 15 de enero de 1979 y con la-asistencia de -
varios miembros de su gabinete se escucharon las posturas de es-
tos en relacidn de si México deberfia o né ingresar al GATT. En -
esta reunién se did lectura al resimen de un Documento de la Se—
cretaria de Comercio llamado "La posicidén de México frente al -
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y comerc§o (GATT), a -
la luz de las Negociaciones Comerciales Multilaterales“. Fué el-
Subsecretario de Comercio guien did los pormenores de este docu-
mento. Al concluir este, el Presidente pidid opiniones para to——
mar una decisidn. Entre algunas se encuentran:

El Secretario de Patrimonio y Fomento Industrial: “"desta-
c6 el interés desmedido de los Estados Unidos para que México in
gresara al GATT; indicd que disfrutamos de la Cliusula de la Ra-
cidén mids Favorecida y gue lo nuevo para cbtener no era claro.

Que el apoyo al desarrollo industrial y subsidios del Go-

bierno de México, era cqnt:;ria_al-espiritu y naturaleza del —-—

(2) .- Texto integro del “Proyecto de Protocolo de Adhesi6n de —
"' México al Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Co—
mercio. '
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GATT y. que el sistema nacional estaba en contradicecién al GATT.-
La importancia del PETROLEO, y que no era conveniente permitir -
‘que se nos .imponga una disciplina desde fuera".

El Secretario de Hacienda y Crédito péblico: sefiald que -
los paises desarrollados tienen cada vez menos posibilidades de-
resistir la competencia en ciertos sectores productivos, de los-
paises en vias de desarrollo. Indicé la necesidad de definir:

Primero.- Lo que buscamos en las negociaciones.

Segundo.- Lo que buscamos en materias de salvaguardias y-
gueremos conservar.
Tercero.- Las concesiones que estamos dispuestos a otor~-

gar.

Es decix, lo que se requiere solicitar y lo que se estd -
dispuesto a ofrecer.

El Director del.Banco de México S. A. sefiald gue el tipo-
de cambio jugaria un papel distinto al estar en el GATT pudiendo
llegar a invalidar la actual politica cambiaria.

El.Secretario de Programacién y Presupuesto indicd que el
acceso de México al GATT implicarfa una pérdida de libertad de
accién en materia comercial, debiendo considerar sus implicacio-
nes y gue era necesario conservar la mixima flexibilidad en &reas
como la de ‘bicne- de capital Yy las circunlttnciul no acomejaban
por cl lonnto iniciu: n.gocincion.n .nt:e tlnto no ‘se tenga una

chn.idga de : hn»vent-jng que MExico tendrfa.
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El Secretario de Relaciones Exteriores, recordd que la paxr
ticipacién de México en el GATT derivaria mds beneficios para los
Estados Unidos gue para México.

El Secretario de Gobernacidén recordd el origen del GATT y-
la negociacidén de la Carta de la Habana, y que desde 1948 Estados
Unidos habia presionado a México para ingresar al GATT, porgue —-
no se habia hecho un andlisis de costo-benefico.

El pirector del Instituto Mexicano de Comercio Exterior --
seflaléd gque era partidario del ingreso de México al GATT y dijo -—-
que nuestra situacidén no cambiaria frente a Estados Unidos si se-
estaba o no en el GATT.

Por su parte el Secretario de Comercio manifestd: "La deci
sidn en el momento actual se derivaria de una coyuntura gue acon-
seja tomar la decisidn antes y no después de la visita de Carter.
Se indicé que después de las Negociaciones Comerciales Multilate-
rales, se impondrian las disciplinas respecto a las restricciones
a la importacién y compromisos de suministro. La graduacién sera-
impuesta por los propios paises en desarrollo, quienes determina-
rdn sus contribuciones".

El Presidente de los Estados Unidos decidié formular una -
solicitud que no implicaria compromiso alguno de entrar.al GATT,~
pero gque permitiria iniciar una negociacién encaminada a provocar
las definiciones sobre lo que se solicitarfa a México, 'y lo que -

México a su vez, obtendrfia como resultado de un eventual acceso-
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al GATT. Reconocidé ademds, que el GATT nacié bajo el signo de la
parcialidad, no es un foro irracional dijo, y debemos manejar ai

chos argumentos asi como es preciso corresponsabilizar al mundo-

de la defensa del derecho.

Mds adelante, la Secretaria de Comercio sintetiza los ar-
gumentos que a su juicio son los mas importantes por los cuales-
nuestro pais no debe ingresar al GATT. Si lo hiciera, se abando-
narian:

Sistema de permisos previos; Eliminacidn deprecios oficia
les; Prohibicién de establecer Reglamentaciones Cuantitativas so
bre Insumos Nacionales; Sometimiento al GATT en relacién a los -
estimulos a las exportaciones; Necesidad de informar periodica--
mente al GATT Yy limitaciones a la libertad de accidén de México -
para su politica comercial.

Hubo posturas en favor y en contra tanto del sector priva
do como dél sector pidblico. Como caomplemento a algunas de estas-

posturas, ver los anexos referentes a cpiniones recavadas por la

prensa.
d) .- Marco Juridico y Efectos Juridicos de la Adhesién.

Los efectos juridicos pueden ser tomando en cuenta la na-
turaleza juridica del GATT, misma a la gque nos referimos en el -

Capitulo II de esta tesis, pueden ser: Abrogativos, Derogativos-

o de cardcter limitativo.
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Son abrogativos pues dejan sin efecto en su totalidad -
miltiples disposiciones legales.

Son derogativos pues dejan sin efecto parcialmente dispo
siciones legales vigentes.

Son de cardcter limitativo porgue muchas facultades del-
Estado otorgadas por diversos instrumentos al Ejecutivo Federal,
no podrian ejercerse integramente o no podrfan ser reglamenta--
das en oposicién al Acuerdo General, debido a la vigencia en el
seno del GATT del principio de que solo son aplicables en contra-
vencién de lo dispuesto por el Acuerdo, las disposiciones lega-
les que tengan el cardcter de mandatorio y no las de caracter -
discrecional.

LAS PARTES CONTRATANTES dicen que en México existe la Fa
cultad discrecional en la legislacién, misma que desapareceria-
si México ingresara al GATT quedando solo la legislacién Manda-
toria teniendo esto graves consecuencias en materia econémica.

Ademés, si México ingresase al GATT, cualgquier PARTE CON
TRATATANTE podria pedir a México explicaciones respecto de medi
das en materia politica-econdmica que adopte el Ejecutivo Fede-
ral y la posibilidad de ser sujetos de la "jurisdiccibén extran-
jera". Por ejemplo, si México desea comprar 500 patrullas, por-
pertenecer al GATT, Estados Unidos podria pedir ante la Procura

durfa una explicacién del Ejecutivo el porqué compré o 'quiere -

comprar esas patrullas a plantas armadoras en México si ellos -
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las dan m&s baratas. Habria entonces pues, una dependencia y -
se violarian los principios de seguridad jurfdica y de legali-
dad entre otros.

Es diffcil poder hacer un estudio m&s a fondo sobre los
efectos juridicos del GATT, ya que ha habido estudios gue al -
finalizar largos afios de investigacién permanecen igual o peor
de cuando empezaron.

El ingresar implica entre otras cosas el cambio de nues
tra politica de comercio exterior. Es decir, que los ingresos-
de la Federacién por concepto de impuestos al comercio exte-—-
rior se verfian reducidos en gran escala al tener que seguir -
los lineamientos del GATT.

El Acuerdo General tendria también repercusiones de or-
den crediticio y tributario lo mismo Que monetario e indus--—--
trial si México aceptase adherirse al mismo. Ademis, se ten---
drian que‘modificar algunos de nuestros principios Constitucip
nales tales como los Articulos 27, 28, 31 frac. IV, 41, 73, 89,
131, 133 entre otros al limitarse o contradecirse facultades -

no discutibles del Estado, qQue romperian nuestro orden piiblico.
E) .- Plan Global de Desarrollo 1980-1982.

El Plan Global de Desarrollo promulgado por el Presiden

te José Lépez-Portillo el 15 de abril de 1980, constituye una-
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etapa en el proceso de crear un Sistema Nacional de Planeacidn-
que permita orientar el desarrollo del pafis sobre bases de ma--
yor racionalidad y justicia.

El Plan postula como objetivos bésicos, reafirmar y for-
talecer la independencia de México como nacién democritica; pro
veer a la poblaci6én de empleo y minimos de bienestar; promoveer
un crecimiento econémico alto y sostenido y mejorar la distri-;
bucién del ingreso entre las personas, los factores de la pro--
duccibén y las regiones geogr&ficas.

El Plan Global de Desarrollo dice:

El resultado de las negociaciones sobre la posibilidad -
de ingresar al GATT, tal y como quedd definido en el Protocolo-
de Adhesién y en el informe del Grupo de Trabajo, permitié una-
evaluaci6én de las ventajas y desventajas que esto conllevarfa -
en relacién al desarrollo econfSmico y social del pais, Por lo -
tanto, previa consulta a los distintos sectores, bajo los linea -
mientos derivados del balance critico, y solo en funcién de los
intereses nacionales, el Ejecutivo Federal decidié que NO ES EL
MOMENTO OPORTUNO para ingresar a dicho sistema comercial.

Esta decisién no significa mantener el proteccionismo -
excesivo ni refleja intentos de autarqufa; tampoco implica aban
donar los esfuerzos hacia una mayor eficiencia productiva: ni re

. presenta la voluntad de mantener a la industria mexicana en un-




101

clima de proteccién permanente. Por ello se seguird revisando-
la polftica de racionalizacién del proteccionismo.

Asimismo, se continuaréd en la bisqueda de un orden eco-
némico internacional m&s justo, Por ello, las relaciones inter
nacionales de cardcter bilateral y multilateral, deberén regir -
se por los siguientes principios: desarrollo responsable que -
asegure condiciones externas favorables y una asistencia efecr
tiva y adecuada a los pa{ses en desarrolo al través de un tra-
to diferencial y favorable; soberania permanente sobre los re-
cursos, incluidos los energéticos; pleno respeto a la estrate-
gia de desarrollo adoptada por cada pais para alcanzar sus ob-

jetivos econSmicos y sociales, evitando toda medida econfmica,

politica.
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EXEGESIS

Al concluir la Segunda Guerra Mundial, la situacibén que-
existfia en el mundo era la de una inseguridad entre las nacio--
nes. La situacifn econémica que imperaba era caética, pero era-—
deseo de todos los pueblos de la tierra de reconstruir el mundo.
Es asf{ como Estados Unidos, pafs que triunfé en la guerra, y al
ver la situacién imperante y la posiciédn que guardaba, duren su
giri6é en la Organizacién de las Naciones Unidas una conferencia
llamada "Bretton Woods" con la que trataba de organizar y es—--
tructurar la economfa y el comercioc mundiales. Es asf como apa-
recen el Fondo Monetario Internacional y el Banco Internacional
de Reconstruccién y Fomento.

Estados Unidos al través del Plan Clayton y el Plan Mar-
shall pugné por la liberalizacién del comercio mundial, pues -
era asi como podrfia obtener mayores beneficios.

Con el afdn de institucionalizar las relaciones mercanti
les Estados Unidos convoca a una Conferencia denominada "Confe-
rencia de la Habana. Para decidir las proposiciones que Estados
Unidos planteaba, y que eran benéficas para este pais, se reune
una Comisién en Londres dando por resultado el "Proyecto de Lon
dres", del cual se obtuvo otro documento que fué el Proyecyo de
Nueva York, fu€ asf como la Comisién Preparatoria de la Conferen-
cia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Empleo y en base al

reporte obtenido y con la representacién de mis de 50 paises -




103

firmaron el 23 de marzo de 1948 lo que conocemos como la Carta
de la Habana.

Pero esta Carta no fué ratificada por los paises que la
aprobaron, debido a los beneficios disponibles para los pa{ses
desarrollados, pero principalmente fue Estados Unidos quien se
opuso argumentando que esa Carta atentaba contra el principio-
rector del comercio mundial que era el de la Clausula de la
Naci6én m&s Favorecida.

Pue asf como posteriormente 23 pafses decidieron adop--
tar las concesiones gque se habfan otorgado mutuamente en un =
instrumento jurfdico Internacional que resultd gser el Acuerdo-
General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT), mismo que
se bas6é en el Capfitulo de Politica Comercial de la Carta de la
Habana Acuerdo que fué firmado el 30 de octubre de 1947 y que-
entr6 en vigor el lo. de enero de 1948,

El.objetivo fundamental de este Acuerdo fué el de que -
estas relaciones comerciales y econfmicas tendiesen al logro -
de mejores niveles de vida, de plenc empleo, de un ingreso y -
una demanda cada vez mayor logrando una mayor produccién y la-
utilizacién de los recursos mundiales para beneficio de la hu-
manidad. Todo esto realizado bajo acuerdos tendientes a la re-

ciprocidad y las ventajas mutuas, la reduccién sustancial de -

los aranceles y un trato no discriminatorio.
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La sede oficial del GATT est& en Ginebra. El Acuerto tie
ne 38 articulos divididos en cuatro partes. Su naturaleza juri-
dica es dificil de definir pues constituye un C6digo de conduc-
ta para sus miembros al mismo tiempo de ser un foro de negocia-
cién.

Entre los principios fundamentales del GATT tenemos el -~
principio de la no discriminacién, la cliusula de la nacién m&s
favorecida, el principio de la reciprocidad y otros, siendo una
de sus bases principales la substancial reduccién de tarifas y-
barreras al comercio objetivo fundamental en las siete rondas «
de negociacién.

De todas éstas, es la Gltima, la Ronda Tokio la mis im--
portante.

México decide conocer cuales serian las condiciones de -
una eventual adhesién al GATT, es decir, gué se obtendrfa y qué
se solicitarfa. El resultado fu€ un proyecto denominado Protocgo
lo de Adhesién al GATT. El resultado es de todos ya conocido.

Sostengo que mientras los paises desarrollados, que son los-
qe controlan el comercio internacional, no tomen en cuenta los
esfuerzos de los pafses pobres, ni el GATT ni ningGn otro Acuer
do o Convenio darin resultado, pues a los paises en desarrollo-
no se les ha otorgado el tratamiento especial y mis favorable -

que sus necesidades requieren. Por eso creo que es necesario +~
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que se modifigue la estructura del GATT a fin de que los inte-
reses de estos paises mejoren Y se contribuya con esto a un or
den econémicd internacional m&s justo y equitativo.

Son basicamente bilaterales las negociaciones en el --
GATT. En esencia consisten en el otorgamiento recfproco de con
cesiones arancelarias, eliminacién también reciproca de licen-
cias de importaci6n y la consolidacién de las concesiones aran
celarias y las referentes a licencias. Estas dos Gltimas se re
fieren a que el arancel no puede. aumentar alls de un tope ni -
se puede aplicar otra licencia, salvo gque se sujetasen a nue-w=:
vas negociaciones.

Teoricamente, la ventaja de un pais que negocia con el-
GATT es que incrementa el accéeso de sus productos a los merca-
dos internacionales y al mismo tiempo estos productos no van -
a enfrentarse a restricciones arancelarias y/o permisos de im-
portacién;

Por el efecto de la cldusula de la nacién mds favoreci—
da, todas las negociaciones y concesiones se hacen extensivas -
a las demis Partes Contratantes por lo gue cualquier pais se -
beneficia aparentemente gracias a todas las negociaciones cele
bradas. De esto se desprende que si México hubiese ingresado -
al GATT, las concesiones que logramos de otros paises ge verfian

anuladas. Adem&s el ingresar hubiese significado realizar una-
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serie de concesiones y compensaciones nocivas para nuestro pro
grama de desarrollo socioeconémico.

La realidad consiste en que México realiza la mayor par
te de su comercio Internacional con los Estados Unidos, y con-
el cual sostiene negociaciones bilaterales. Ademds de realizar
con otros paises miembros del GATT negociaciones, Entonces, -
é¢Para que ingresar al GATT si practicamente podemos decir que
no nos conviene pues sin pertenecer tenemos relaciones comer--
ciales con muchos paises miembros?

Ademés, hemos observado que la posicién de los paises -
pobres dentro del GATT es débil debido a qQue carecen de poten-
cial econdmico y tal vez politico. La solucibén posible a este-
problema podria ser el de negociar estrategias en las que el -
crecimiento aceler?do y equitativo de los paises subdesarrolla
dos tendiese a ser el catalizador de la economfa mundial.

Estados Unidos presioné al Gobierno Mexicano para que -
ingresara al GATT, mismo que hace con los paises subdesarrolla
dos que todavia no son miembros del Acuerdo.

Si analizamo brevemente el panorama de nuestro pais po-
demos decir:

México es el décimo tercer pais del mundo en extensién-
territorial; el décimo en poblacién; el décimo cuarto en pro--
ducto nacional bruto; el quinto en produccién de minerales; el

décimo octavo en produccibén industrial; el décimo cuarto en -
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produccién de autombviles y tiene el décimo octavo lugar del -
mundo en el indice de estdndar de vida. Ademis es México el -
quinto cliente comercial de Estados Unidos Yy hoy en dfa ocupa-
el quinto lugar como pais productor de petrbleo. Las estimacio
nes para 1989 son de que México ser&d el primer comprador de -
productos manufacturados de ese pais y que el total de comer--
cio entre ambos paises ser&d de 80,000 millones de dblares, Hoy.
abastece 5.7% de las importgciones de petrb6leo de los Estados-
Unidos ocupando el octavo lugar pero todo hace suponer que muy
pronto nuestro pais se colocari en los primeros tres lugares.
Podemos entonces decir que vale la pena ingresar alGATT
creo que definitivamente el momento histérico no lo recomienda,
pues si llevamos a cabo mAs dz las dos terceras partes de nues
tro comercio internacional con los Estados Unidos y con todas-
las ventajas que tenemos podemos tener poder de negociacién -~
con cualqﬁier pais del mundo sin necesidad de permanecer al -
Acuerdo General. Pero para esto es necesario que México defina
en funcién de sus objetivos nacionales, una politica de comer-
cio exterior con metas, estrategias y fines definidos, pues
al no pertenecer al GATT tiene mayor libertad para aplicar su-
politica fiscal, financiera y de fomento industrial que como -
ya comentamos es la piedra angular de sus planes de desarrollo.
Se dijo mucho que solo ingresando al GATT México podria

diversificar su acceso a los mercados internacionales. Bsto no
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es asf, pues el pafs cuenta con un valioso poder de negociacién
internacional que es el petrfleo gque permite pactar acuerdos bi
laterales en los mejores términos para nuestro pais. SegGn el -
GATT, las exportaciones de petrélec no podrian ser utilizadas -
como instrumento de negociacién, concretamente para solicitar -
Preferencias comerciales a los pa{ses. Ello dificultarfia tanto-
la ampliacién de las exportaciones como la diversificacién de -
nuestro comercio exterior. Existe ademis, el peligro de gue el-
petréleoc no solo deje de ser un instrumento de negociacién in--
ternacional, sino qgue aGn no pueda ser aprovechado de acuerdo -
con 1la capacidad de absorcién y las necesidades de desarrollo -
de México. Esto es asfi, porgue est&d previsto establecer en un -
futuro cercano, un c6digo para el abastecimiento de suministros
acordes con la cldusula veinte del marco institucional del GATT.

El que México ingrese al GATT serfa en estos momentos sa
crificar de manera innecesaria el desarrollo de su economfa na-
cional por lo que se desprende del estudio realizado que no es-
conveniente el ingreso de México al GATT por el momento, m&s -

las perspectivas de crecimiento Y expansién que tiene el pafis -

tal vez sea recomendable en un futuro lejano.
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CONCLUSIONES

El:Acqerdo,General de Aranceles y Comercio (GATT), nace
después de la Segunda Guerra Mundial, como un mecanismo desti-
nado a regular sobre bases multilaterales él deteriorado comer
cio internacional.

El contexto histérico de la época, est& perfilado por -
el predominio de la economfia norteamericana expresada en los -
acuerdos de Bretton Woods que dan vida al Fondo Monetario In--
ternacional y al Banco Internacional de Reconstruccién y Fomen
to.

Los pricipios b&sicos del Acuerdo, responden a una fi--
losoffa neoliberal que favorece la expansién de las economfas-
industrializadas, especialmente la norteamericana y la ingle--—
sa.

La naturaleza jt..xridica del GATT es compleja y ambivalen
te. Simultaneamente es Acuerdo Comercial, Tribunal Arbitral -
Yy Organismo Internacional. Su estructura es débil, no obstan--
te su influencia y control alcanza a 84 paises Que concentran-
el 80% del comercio mundial.

La presencia de los paises en vias de desarrollo en el-
interior del GATT, se ha acentuado levemente a partir de 1864,

afio. en Que se incorporan a la Carta originaria del Acuerdo, -

los articulos XXXVI, XXXVII, XXXVIII, mismos referidos a ate--
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nuar en parte la premisa de la Cl&usula de Nacién mis favore--
cida.

El GATT sigue siendo hoy en dia, el Foro de los Paises-
industrializados al través de sus Rondas de Negociacién (7) ha
bidas en mis de treinta afios de vida internacional.

Entre los logros parciales alcanzados a nivel jurfidico-
en el esquema del GATT, esti el reconocimiento a la no recipro
cidad, que los Sistemas Generalizados de Preferencias en vigor,
reconocen para las relaciones mercantiles de los pa{ses en -
vias de desarrollo.

Pese a ello, el GATT no ha podido sobrepasar su estruc-
tura de comercio neoliberal, principios estos, que no obstante
su disfuncionalidad para el comercio mundial, han sido ratifi-
cados en la Ronda Tokio, aprob&ndose seis c6digos de Conducta-
de enorme trascendencia para los paises subdesarrollados.

Los mencionados C6digos, se refierena: Licencias de Im--
portacidn, Valoracién Aduanera, Compras del Sector PGblico,
Subsidios a las Exportaciones, Normas Antidumping, Obst&culos-
técnicos al Comercio Internacional.

La .ratificacifn de los principios neoliberales en los -
mencionados C8digos, abre serias interrogantes al futuro del -
comercio, especialmente, de los paises en vias de desarrollo.

Los objetivos fundamentales del Acuerdo son:
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-Contribuir al mejoramiento de los niveles de vida.
-Lograr el pleno empleo.

-Aprovechar los recursos mundiales.

-Desarrcllar la produccién y el intercambioc de mercan-—-

'
clas.

-Ampliar nuestro Comercio Exterior, Tradicionalmente, -
bilateral con los E.U.A.

-Disciplinar la politica comercial externa a fin de dar
pautas de fijeza a los diversos empresarios gque intervienen en
dicho sector.

-Abrir racionalmente la competencia externa a fin de ra
cicnalizar la proteccién industrial que impide aumentar nues--
tras exportaciones y.

~Abrir mids mercados a las exportaciones mexicanas.

Entre las desventajas mis objetivas se ubicaban:

-Pérdida de autonomia relativa para manejar nuestro co-
mercio exterior.

-Desemplec masivo que ocasionaria el ingreso de produc-
tos extranjeros, generalmente no necesarios a consecuencia del
cierre de muchas empresas medianas y pequefias.

-Propiciar el reciclaje de los ingresos petroleros nue-

vos hacia importaciones de los centros industrializados inter-

nacionales.
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Ante este cuadro de ventajas y desventajas, nuestro
pais se pronuncié por posponer su ingreso al GATT, con el fin-
de aprovechar las ventajas sobrevivientes por la condicién de-
ser un pais petrolero, propiciando a nuestros compradores de -
energéticos, la posibilidad de ganar mercados para nuestros -
productos exportables.

El GATT actGa como un organismo ante la comunidad de -
las naciones y constituye el foro internacional m&s importante

para la discusién de los problemas gue acarrea el intercambio-

comercial,




ACUERDO GENERAL SOBRE ARANCELES
ADUANEROS Y COMERCIO

Los Gobiernos del Commonwealth de AusTrALIA, REINO DE BfLgica,
BIRMANIA, Estapos UNIDOS DEL BRasiL, CANADA, CELAN, REPCBLICA DE
Cuma, REPUBLICA CHECOSLOVACA, REPUBLICA DE CHiLe, REPUBLICA DE
CHiNA, EsTADos UNIDOS DE AMERICA, REPUBLICA FRANCESA, INDIA, LiBANO,
GaaN Ducapo peE LUXEMBURGO, REINO Dt NORUEGA, NUEVA ZELANDIA,
RENO DE Lo Palses Bajos, PaQuisTAN, REmNO UNIDO DE GRAN BReTaSa
E IRLANDA DEL NORTE, RHODESIA DEL SUR, SIRIA Yy UNION SUDAFRICANA,

Reconociendo que sus relaciones comerciales y econémicas deben
tender al logro de niveles de vida mis altos, a la consecucién del pleno
empieo y de un nivel elevado, cada vez mayor, del ingreso real y de Ja
demanda efectiva, a Ia utilizacién completa de los recursos mundiales
y al acrecentamiento de la produccién y de los intercambios de productos,

Descosos de contribuir al logro de estos objetivos, mediante la cele-
bracién de acuerdos encaminados a obtener, a base de reciprocidad y de
mutuas ventsjas, la reduccién sustancial de los aranceles aduaneros y de
las demis barreras comerciales, asf como la climinacién del trato discri-
minstorio en materia de comercio internacional,

Acuerdan, por conducto de sus representantes, lo siguiente:



PARTE I

Articulo primero

Trato general de nacién mds favorecida

1. En materia de derechos de aduana y cargas de cualquier clase im-
puestos a las importaciones o a las exportaciones, o en relacién con ellas,
0 que graven las transferencias internacionales de fondos efectuadas en
concepto de pago de importaciones o exportaciones, en lo que concierne
a los métodos de exaccién de tales derechos y cargas, ast como en todos los
reglameatos y formalidades relativos a las importaciones y exportaciones,
y en todas las cuestiones a que se refieren los parrafos 2 y 4 del articulo ITI *,
cualquier ventaja, favor, privilegio o inmunidad concedido por una parte
contratante a un producto originario de otro pais o destinado a ¢&l, serd
concedido inmediata e incondicionalmente a todo producto similar origi-
nario de Jos territorios de todas las demés partes contratantes o a ellos desti-
nado.

2. Las disposiciones del parrafo 1 de este articulo no implicarin,
con respecto a los derechos y cargas de importacién, la supresién de las
preferencias que no excedan de los mirgenes prescritos en el pirrafo 4
¥ que estén comprendidas en los grupos siguientes:

a) preferencias vigentes exclusivamente entre dos o més de los terri-
torios especificados en ¢l Anexo A, a reserva de las condiciones que
en &l se establecen;

b) preferencias vigentes exclusivamente entre dos o més territorios
que el 1.9 de julio de 1939 estaban unidos por una soberania comin
o por relaciones de proteccién o dependencia, y que estin especi-
ficados en los Anexos B, Cy D, a reserva de las condiciones que en
ellos s¢ establecen;

¢) preferencias vigentes exclusivamente entre los Estados Unidos de
América y Ia Repiblica de Cuba;

d) preferencias vigentes exclusivamente eatre paises vecinos enumera-
dos en los Anexos Ey F.

3. Las disposiciones del pirrafo 1 del presente articulo no se aplicarin
a las preferencias entre los paises que antes formaban parte del Imperio
Otomano y que fueron separados de ¢é] el 24 de julio de 1923, a condicién
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Axticuros 1 y 1 3

de que dichas preferencias scan aprobadas de acuerdo con las disposiciones
del pirrafo 5t del articulo XXV, que se aplicarin, en estz caso, habida
cuenta de las disposiciones del pirrafo 1 del articulo XXIX.

4. En lo que se refiere a los productos que disfruten de una preferencia ®
en virtud del parrafo 2 de este articulo, ¢l margen de preferencia, cuando no
se haya estipulado expresamente un margen méximo de preferencia en la
lista correspondiente anexa al presente Acuerdo, no excedera:

a) para los derechos o cargas aplicables a los productos enumerados
en Ia lista indicada, de la diferencia entre la tarifa aplicada a las
partes contratantes que disfruten del trato de nacién mas favorecida
y 1a tarifa preferencial fijadas en dicha lista; si no s¢ ha fijado la tarifa
preferencial, se considerard como tal, a los efectos de aplicacién
de este parrafo, la vigente ¢l 10 de abril de 1947, y, si no se ha fijado
1a tarifa aplicada a las partes contratantes que disfruten del trato de
nacién mis favorecida, el margen de preferencia no excederi de Ia
diferencia existente ¢l 10 de abril de 1947 entre Ia tarifa aplicable a
la nacién mas favorecida y la tarifa preferencial;

b) para los derechos o cargas aplicables a los productos no enumerados
ea Ia lista correspondiente, de la diferencia existente el 10 de abril
de 1947 entre Ia tarifa aplicable a la nacién mis favorecida y la tarifa
preferencial.

En lo que concicrne a las partes contratantes mencionadas en ¢l Anexo G,
se substituira la fecha del 10 de abril de 1947, citada en los apartadosa) y b)
del presente pirrafo, por las fechas correspondientes indicadas en dicho
anexo,

Articulo 11

Listas de concesiones

. a) Cada parte contratante concederi al comercio de las demis
partes contratantes un trato 0o menos favorable que el previsto en la
parte apropiada de la lista correspondicnte anexa al presente Acuerdo.

b) Los productos enumerados en la primera parte de la lista relativa
a una de ias partes contratantes, que son productos de los territorios de
otras partes contratantes, no estarin sujetos -— al ser importados en el terri-
totio a que se refiera esta lista y teniendo en cuenta las condiciooes o clau-
sulas especiales establecidas en ella — a derechos de aduana propiamente
dichos que excedan de los fijados en la lista. Dichos productos estarin
también exentos de todos los demds derechos o cargas de cualquier clase apli-

3

t En 1a edicién anterior se dice ermdneamente « del apartado a) del phrrafo S».




F ARTICULO 11

cados a la importacién o con motivo de ésta que excedan de los aplicados en
la fecha de este Acuerdo o de los que, como consecuencia directa y obligaio-
ria de la legislacién vigente en el territorio importador en esa fecha, hayan de
ser aplicados ulteriormente.

¢} Los productos enumerados en la segunda parte de Ja lista relativa
a una de las partes contratantes, que son productos de territorios que, en
virtud del articulo primero, tienen derecho a recibir un trato preferencial
para la importacién en el territorio a que se refiera esta lista, no estarin
sujct?s_— al ser importados en dicho territorio y teniendo en cuenta las
condiciones o cliusulas cspeciales establecidas en ella — a derechos de
aduana propiamente dichos que excedan de los fijados en esa segunda parte
de 1a lista. Dichos productos estarin también exentos de todos los demis
derechos o cargas de cualquier clase aplicados a la importacién o con motivo
de ésta que excedan de los aplicados en la fecha de este Acuerdo o de los
que, como consecuencia directa y obligatoria de la legislacién vigente en el
territorio importador en esa fecha, hayan de ser aplicados ulteriormente.
Ninguna disposicién de este articulo impediré a cualquier parte contratante
mantener las prescripciones existentes en 1a fecha de este Acuerdo, en lo
concerniente a fas condiciones de admisién de fos productos que benefician
de las tarifas preferenciales.

2. Ninguna disposicién de este articulo impedird a toda parte contra-
tante percibir, en todo momento, sobre 1a importacién de un producto
cualquiera:

a} una carga equivaleate a un impuesto interior aplicado de conformi-
dad con las disposiciones del parrafo 2 del articulo ITI * a un pro-
ducto nacional similar o a una mercancia que haya servido, en todo
o en parte, para fabricar el producto importado;

b) un derecho antidumping o compensatorio aplicado de conformidad
con las disposiciones del articulo VI *;

¢) dc;echog u otras cargas proporcionales al costo de los servicios pres-
tados.

3. Ninguna parte contratante modificard su método de aforo aduanero
0 su procedimiento de conversidn de divisas en forma que disminuya ¢l
valor de las concesiones enumeradas en la lista correspondiente anexa al
preseate Acuerdo.

4. Si una de las partes contratantes establece, manticne o autoriza, de
hecho o de derecho, un monopolio de importacién de uno de los productos
enumerados en la lista correspondiente anexa al presente Acuerdo, este
monopolio no tendré por efecto — salvo disposicién en contrario que figure
en dicha lista o si las partes que hayan negociado originalmente 1a concesién
acuerdan otra cosa — ascgurar una proteccién media superior a la prevista

ARTICULO 11 5

en dicha lista. Las disposiciones de este parrafo no limitardn Ia facultad de
las partes contratantes de recurrir a cualquier forma de ayuda a los pro-
ductores nacionales autorizada por otras disposiciones de] preseate Acuerdo®.

5. Si una de las partes contratantes estima que otra parte contratante
no concede a un producto dado el trato que, a su juicio, se deriva de una
concesién enumerada en 1a lista correspondiente anexa al presenie Acuerdo,
planteard directamente la cuestién a ]a otra parte contratante, Si esta
dltima, aun reconociendo que el trato reivindicado se ajusta al previsto,
declara que no puede ser concedido porque un tribunal u otra autoridad
competente ha decidido que ¢l producto de que se trata no puede ser clasi-
ficado, con arreglo a su legislacién aduanera, de manera que beneficie del
trato previsto en el presente Acuerdo, las dos partes contratantes, asi como
cualquier otra parte contratante interesada substancialmente, entablarin
prontamente nuevas pegociaciones para buscar una compensacién equita-
tiva.

6. a) Los derechos y cargas especificos incluidos en las listas de las
partes contratantes Miembros del Fondo Monetario Internacional, y los
maérgenes de preferencia aplicados por dichas partes contratantes con rela-
ci6n a Jos derechos y cargas especificos, se expresan en las monedas respecti-
vas de las citadas partes contratantes, sobre 1a base de la par aceptada o
reconocida provisionaimente por el Fondo en la fecha del presente Acuerdo.
Por consiguiente, en caso de que se reduzea esta par, de conformidad con
Jos Estatutos del Fondo, en mis de un veinte por ciento, los derechos o
cargas especificos y los mérgenes de preferencia podran ser ajustados de
modo que se tenga en cuenta esta reduccién, a condicién de que las PARTES
CONTRATANTES (es decir, las partes contratantes obrando colectivamente
de conformidad con el articulo XXV) estén de acuerdo en reconocer que
estos ajustes no pueden disminuir el valor de las concesiones previstas en
la lista correspondiente anexa al presente Acuerdo o en otras disposiciones
de éste, teniendo debidamente en cuenta todos los factores que puedan
influir en la necesidad o en la urgencia de dichos ajustes.

b) En lo que concierne a las partes contratantes que no sean Miem-
bros del Fondo, estas disposiciones les serin aplicables, mutatis mutandis,
a partir de la fecha en que cada una de estas partes contratantes ingrese como
Miembro en ¢l Fondo o concierte un acuerdo especial de cambio de confor-
midad con las disposiciones del articuio XV.

7. Las listas anexas al presente Acuerdo forman parte integrante de la
Parte I del mismo.




PARTE 11

Articolo IIT *

Trato nacional en materia de tributacién y de regl idn interiores

1. Las partes contratantes reconocen que los impuestos y otras cargas
interiores, asl como las leyes, reglamentos y prescripciones que afecten a
la venta, la oferta para la venta, la compra, el transporte, la distribucién
o ¢l uso de productos ea ¢l mercado interior y las reglamentaciones cuanti-
tativas interiores que prescriban la mezcla, la transformacién o el uso de
ciertos productos en cantidades o en proporciones determinadas, no debe-
rian aplicarse a los productos importados o nacionales de manera que se
proteja la produccién nacional *,

2. Los productos del territorio de toda parte contratante importados en
el de cualquier otra parte contratante no estarin sujetos, directa ni indirecta-
mecate, a impuestos U otras cargas interiores, de cualquier clase que sean,
superiores a los aplicados, directa o indirectamente, a los productos nacio-
nales similares. Ademas, ninguna parte contratante aplicard, de cualquier
otro modo, impuestos u otras cargas interiores a los productos importados
o nacionales, en forma contraria a los principios enunciados en el parrafo 1*.

3. En lo que concietne a todo impuesto interior vigente que sea incompa-
tible con las disposiciones del pirrafo 2, pero que esté expresamente auto-
rizado por un acuerdo comercial en vigor el {0 de abril de 1947 y en el que se
consolidaba el derecho de importacién sobre el producto gravado, la parte
contratante que aplique ¢l impuesto podrd diferir, en lo que se refiere a
dicho impuesto, 1a apficacién de las disposiciones del parrafo 2, hasta que
pueda obtener la exencién de los compromisos contraidos en virtud de
dicho acuerdo comercial y recobrar asf la facultad de aumentar ese derecho
en la medida necesaria para compensar la supresién de la proteccién obte-
nida con dicho impuesto.

4. Los productos del territorio de toda parte contratante importados en
el territorio de cualquier otra parte contratante no deberdn recibir un trato
menos favorable que ¢l concedido a los productos similares de origen nacio-
nal, en lo concernicate a cualquier ley, reglamento o prescripcidn que afecte
a 1a venta, la oferta para la venta, la compra, ¢] transporte, la distribucién
y ¢l uso de estos productos en el mercado interior. Las disposiciones de este
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pdrrafo no impedirén la aplicacién de tarifas diferentes en los transportes
interiores, basadas exclusivamente en Ia utilizacién econSmica de los medios
de transporte y no en el origen del producto.

5. Ninguna parte contratante establecerd ni mantendrd una regla-
mentacién cuantitativa interior sobre la mezcla, la transformacién o el
uso, en cantidades o proporciones determinadas, de ciertos productos, que
requiera, directa o indirectamente, que una cantidad o proporcién determi-
nada de un producto objeto de dicha reglameatacidn provenga de fuentes
nacionales de produccién. Ademis, ninguna parte contratante aplicars,
de cualquier otro modo, reglamentaciones cuantitativas interiores en forma
incompatible con los principios enunciados en el parrafo 1 *.

6. Las disposiciones del parrafo 5 no se aplicarin a ninguna regla-
mentacién cuantitativa interior vigente en el territorio de cualquier parte
contratante el 1.0 de julio de 1939, el 10 de abril de 1947 o el 24 de marzo de
1948 a opci6n de dicha parte contratante, a condicién de que toda regla-
mentacién de esa fndole, incompatible con las disposiciones del parrafo S,
no sea modificada en detrimento de las importaciones y de que sea conside-
rada como un derecho de aduana a los efectos de negociacién.

7. No se aplicard reglamentacién cuantitariva interior alguna sobre la
mezela, la transformacién o el uso de productos en cantidades o propor-
ciones determinadas de manera que se repartan estas cantidades o propor-
ciones entre las fuentes exteriores de abastecimiento.

8. a) Las disposiciones de este artfculo o se aplicarin a las leyes,
reglamentos y prescripciones que rijan la adguisizién, por organismos guber-
namentales, de productos comprados para cubrir las necesidades de los
poderes piblicos y no para su reventa comercial ni para servir a la produc-
ci6én de mercancias destinadas a la venta comercial.

b) Las disposiciones de este articulo no impedirin la concesién
de subvenciones exclusivamente a los productores nacionales, incluidas las
subvenciones procedentes de la recaudacién de impuestos o cargas interiores
aplicados de conformidad con las disposiciones de este anticulo y las subven.
ciones en forma de compra de productos nacionales por los podercs piibli-
€08 0 por su cuenta,

9. Las partes contratantes reconocen que ¢l control de los precios inte-
riores por la fijacién de niveles miximos, aunque se ajuste a las demis dispo-
siciones de este articulo, puede tener efectos perjudiciales en los intereses de
las partes contratantes que suministren productos importados. Por consi-
guiente, las partes contratantes que apliquen tales medidas tendrin en
cuenta los intereses de las partes contratantes exportadoras, con el fin de
evitar, en toda la medida de lo posible, dichos efectos perjudiciales.




8 ARTICULOS I, TV y V

10. Las disposiciones de cste articulo no impedirin a toda parte contra-
tante establecer 0 mantener una reglamentacién cuantitativa Interior sobre
las peliculas cinematogrificas impresionadas, de conformidad con las
prescripciones del articulo 1V.

Articalo IV

Disposiciones especiales relativas a las peliculas cinematogrdficas

Si una parte contratante establece o mantiene una reglamentacién
cuantitativa interior sobre las peliculas cinematogrificas impresionadas, se
a.plmri.en‘ forma de contingentes de proyeccién con arreglo a las condi-
ciones siguientes:

a) Los contingentes de proyeccién podrin implicar la obligacién de
proyectar, durante un periodo determinado de un afio por lo menos,
peliculas de origen nacional durante una fraccién minima del iempo
total de proyeccitn utilizado efectivamente parz la presentacidn
comercial de las peliculas cualquiera que sea su origen; se fijarkn
estos contingentes basindose en el tiempo anual de proyeccién de
cada sala o en su equivalente,

b) No podri efectuarse, ni de hecho ni de derecho, reparticién alguna
entre las y{oduca’ons de diversos origenes por 1a parte del tiempo
de proyeccion que no haya sido reservada, en virtud de un contin-
gente de proyeccidn, para las peliculas de origen nacional o que,
habiéndoles sido reservada, se halle disponible debido a una medida

Iministrati

¢) No obstante las disposiciones del apartado b) de este articulo, las
partes contratantes podrin mantener los contingentes de proyeccién
que se ajusten a las disposiciones del apartado a) de este articulo
¥ que reserven una fraccién minima del tiempo de proyeccisn para las
peliculas de un origen determinado, haciendo abstraccidn de las
nacionales, & reserva de que esta fraccién no sea més elevada que en
10 de abril de 1947;

d) Los contingentes de proyeccién serén objeto de negociaciones desti-
nadas a limitar su alcance, a hacerlos mis flexibles o a suprimirlos.

Articalo V

Lidertad de trdnsito

L. Las mercancias (con inclusién de los equipajes), asi como los barcos
y otros medios de transporte serin considerados en trinsito a través del
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territorio de una parte contratante, cuando ¢l paso por dicho territorio, con
o sin transbordo, almacenamiento, fraccionamiento del cargamento o
cambio de medio de transporte, constituya s6lo una parte de un viaje com-
pleto que comience y termine fuera de las fronteras de la parte contratante
por cuyo territorio se efectde. En el presente articulo, ¢l trifico de esta clase
se denomina « trifico en transito ».

2. Habré libertad de trénsito por el territorio de cada parte contra-
tante para el trifico en trinsito con destino al territorio de otra parte contra-
tante o procedente de él, que utilice las rutas mis convenientes para el
trinsito internacional. No se hard distincién alguna que se funde en el
pabellén de los barcos, en el lugar de origen, en los puntos de partida, de
entrada, de salida o de destino, o en consideraciones relativas a la propicdad

~dela.smetcnm:lns.delosbm:osodcotrosmediosdemmspone.

3. Toda parte contratante podri exigir que el trifico en trinsito que
-pase por su territorio sea declarado en la aduana correspondiente; sin
embargo, salvo en el caso de inobservancia de las kyes y reglamentos de
aduana aplicables, los transportes de esta naturaleza procedeates del terri-
torio de otra parte contratante o destinados a él no serin objeto de ninguna
demora ni de restricciones inneccsarias y estaran exentos de derechos de
aduana y de todo derecho de trinsito o de cualquier otra carga relativa al
trinsito, con excepcién de los gastos de transporte y de las cargas imputa-
das como gastos administrativos ocasionados por el trinsito o como costo
de los servicios prestados.

4. Todas las cargas y reglamentaciones impuestas por las partes coatra-
tantes al trifico en transito procedente del territorio de otra parte contra-
tante o destinado a €l deberan ser equitativas, habida cuenta de las condi-
ciones del trifico.

S. En lo que concierne a todas las cargas, reglarnentaciones y formali-
dades relativas al trinsito, cada parte contratante concedera al trifico en
trinsito procedente del territorio de otra parte contratante o destinado a
¢l, un trato no menos favorable que el concedido al trifico en trénsito proce-
dente de un tercer pais o destinado a é1 °.

6. Cada parte contratante concedera a los productos que hayan pasado
en trinsito por el territorio de cualquicr otra parte contratante un trato no
menos favorable que el que se les habria concedido si hubiesen sido trans-
portados desde su lugar de origen hasta ¢l de destino sin pasar por dicho
territorio. No obstante, toda parte contratante podri mantener sus condi-
ciones de expedicién directa vigentes ¢n la fecha del presente Acuerdo, con
respecto a cualquicr mercancia cuya expedicién directa constituya una condi-
cién para poder aplicar a su importacitn las tarifas arancelarias preferen-
ciales o tenga relacién con ef método de aforo aduanero prescrito por dicha
parte contratante con miras a la fijacién de los derechos de aduana,
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7. Las disposiciones de este articulo no serdn aplicables a las acronaves
en trinsito, pero si se aplicardn al trdnsito aéreo de mercancias (con inclu-
sién de los equipajes).

Articulo VI

Derechos antidumping y derechos compensatorios

1. Las partes contratantes reconocen que el dumping, que permite la
introduccién de los productos de un pais en el mercado de otro pals a un
precio inferior a su valor normal, es condenable cuando causa o amenaza
causar un perjuicio importante a una produccidn existentc de una parte
contratante o si retrasa sensiblemente la creacién de una produccién nacio-
nal. A los efectos de aplicacién del presente articulo, un producto exportado
de un pais a otro debe ser considerado como introducido en ¢l mercado de
un pals importador a un precio inferior a su valor normal, si su precio es:

a) menor que el precio comparable, en las operaciones comerciales
normales, de un producto similar destinado al consumo en ¢l pais
exportador; o

b) a falta de dicho precio en el mercado interior de este Gltimo pals,
si el precio del producto exportado es:

i) menor que el precio comparable mis alto para la exportacién
de un producto similar a un tercer pais en el curso de opera-
ciones comerciales normales; o

ii) menor que el costo de produccidén de este producto en el pais de
origen, mis un suplemento razonable para cubrir los gastos de
venta y en concepto de beneficio.

Se deberdn tener debidamente en cuenta, en cada caso, las diferencias en
las condiciones de venta, las de tributacién y aquellas otras que influyan
en la comparabilidad de los precios *.

2. Con ¢l fin de contrarrestar o impedir el dumping, toda parte contra-
tante podri percibir, sobre cualquicr producto objeto de dumping, un
derecho antidumping que no exceda del margen de dumping relativo a
dicho producto. A los efectos de aplicaci6n de este articulo, se entiende por
margen de dumping la diferencia de precio determinada de conformidad
con las disposiciones dej parrafo I °.

3. No se percibird sobre ningtn producto del territorio de una parte
contratante, importado en el de otra parte contratante, derecho compen-
satorio alguno que exceda del monto estimado de la prima o de la subven-~
cién que s¢ sepa ha sido concedida, directa o indirectamente, a la fabrica-
cién, la produccién o la exportacion del citado producto ea el pals de origen
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o de exportacién, con inclusién de cualquier subvencién especial concedida
para el transporte de un producto determinado. Se entiende por « derecho
compensatorio » un derecho especial percibido para contrarrestar cualquier
prima o subvencién concedida, directa o indirectamente, a la fabricacién,
1a produccién o Ia exportacidén de un producto *.

4. Ningtin producto del territorio de una parte contratante, importado
eo el de otra parte contratante, serd objeto de derechos antidumping o de
derechos compensatorios por el hecho de que dicho producto esté exento
de los derechos o impuestos que graven el productor similar cuando esté
destinado al consumo en el pals de origen o en el de exportacién, ni a causa
del reembolso de esos derechos o impuestos.

5. Ningtin producto del territorio de una parte contratante, importado

- en el de otra parte contratante, serd objeto simultineamente de derechos

antidumpingy de derechos compensatorios destinados a remediar una misma
situacién resultante del dumping o de las subvenciones a la exportacién.

6. a) Ninguna parte contratante percibird derechos antidumping o
derechos compensatorios sobre la importacién de un producto del territorio
de otra parte contratante, a menos que determine que el efecto del dumping
0 de la subvencidn, segiin el caso, sea tal que cause 0 amenace causar un
perjuicio importante a una produccién nacional ya existente o que retarde
considerablemente la creacién de una rama de la produccion rnacional.

b) Las PARTES CONTRATANTES podrin autorizar a cualquier parte
contratante, mediante 1a exencidn del cumplimiento de las prescripciones del
apartado a) del presente pérrafo, para que perciba un derecho antidumping
o un derecho compensatorio sobre la importacién de cualquier producto,
con objeto de compensar un dumping 0 una subvencién que cause 0 ame-
nace causar un perjuicio importante a una rama de la produccién en el
territorio de otra parte contratante que exporte ¢l producto de que se trate
al territorio de 1a parte contratante importadora. Las PARTES CONTRA-
TANTES, mediante la exencién del cumplimiento de las prescripciones del
apartado a} del presente pirrafo, autorizarin la percepcidn de un derecho
compensatorio cuando comprueben que una subvencidén causa o amenaza
causar un perjuicio importante a una produccién de otra parte contra.
tante ‘que exporte el producto en cuestién al territorio de la parte contra-
tante importadora *.

¢) No obstante, en circunstancias excepcionales, en las que cual~
quier retraso podria ocasionar un perjuicio dificilmente reparable, toda
parte contratante podré percibir, sin ls aprobacién previa de las ParTes
CONTRATANTES, un derecho compeusatorio a los fines estipulados en el
apartado b) de este pérrafo, a reserva de que dé cuenta inmediatamente de
esta medida a las PARTES CONTRATANTES y de que se suprima ripidamente
dicho derecho compensatorio si éstas desaprueban la aplicacién.
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.7. Se presumiri que un sistema destinado a estabilizar el precio interior
de un producto bisico o el ingreso bruto de los productores nacionales de
un producto de esta clase, con independencia de las fluctuaciones de los pre-
cios de exportacién, que a veces tiene como consecuencia la venta de este
producto para la exportacién a un precio inferior al precio comparable
pedido por un producto similar a los compradores de! mercado interior, no
causa un perjuicio importante en el sentido del pirrafo 6, si se determina,
mediante consulta entre las partes contratantes que tengan un interés
substancial en el producto de que se trate:

a) que este sistema ha tenido también como consecuencia la venta
del producto para la exportacién a un precio superior al precio
comparable pedido por el producto similar a los compradores del
mercado interior; y

b) que este sistema, a causa de la reglamentacién efectiva de la pro-
duccién o por cualquier otra razdn, sc aplica de tal modo que no
estimula indebidamente las exportaciones ni ocasiona ningén otro
perjuicio grave a los intereses de otras partes contratantes.

Articalo VII

Aforo aduanero

1. Las partes contratantes reconocen la validez de los principios gene-
rales del aforo establecidos en los pirrafos signientes de este articulo, y se
comprometen a aplicarlos con respecto a todos los productos sujetos a dere-
chos de aduana o 2 ofras cargas o * restricciones impuestas a Ia importa-
cién y a la exportaciéa basados en el valor o fijados de algiin modo en rela-
cién con &ste. Ademas, cada vez que otra parte contratante lo solicite, exa-
minardn, ateniéndose a dichos principios, la aplicacién de cualquiera de
sus leyes o reglamentos relativos al aforo. Las PARTES CONTRATANTES podrin
pedir a las partes contratantes que les informen acerca de las medidas que
hayan adoptado en cumplimiento de las disposiciones de este articulo.

2. a) El aforo de las mercancias importadas deberia basarse en el
valor real de la mercancia importada a la que se aplique el derecho o de
una mercancia similar y ro en el valor de una mercancia de origen nacional,
ni en valores arbitrarios o ficticios *.

b) El «valor real » deberia ser ] precio al que, en tiempo y lugar
determinados por la legislacién del pails importador, las mercancias impor-
tadas u otras similares son vendidas u ofrecidas para la venta en el curso
de operaciones comerciales normales efectuadas en condiciones de libre
competencia. En Ia medida en que el precio de dichas mercancias o mercan-
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clas similares dependa de Ia cantidad comprendida en una transaccién dada,
el precio que haya de tenerse en cuenta deberia referirse uniformemente a:
i) cantidades comparables, o ii) cantidades fijadas de una manera por lo
menos tan favorable para el importador como si se tomara el volumen més
considerable de estas mercandias que haya dado lugar efectivamente a trans-
acciones comerciales entre el pals de exportacién y el de importacién *.

¢) Cuando sea imposible determinar el valor real de conformidad
con lo dispuesto en el apartado b) de este parrafo, el valor de aforo debe-
ria basarse en el equivalente comprobable que se aproxime méis a dicho
valor *.

3. En el aforo de todo producto importade no deberia computarse
ningin impuesto interior aplicable en el pais de origen o de exportacién
del cual baya sido exoncrado el producto importado o cuyo importe
Haya sido o habrd de ser reembolsado.

4. a) Salvo disposiciones en contrario de este pirrafo, cuando una
parte contratante se vea en la necesidad, a los efectos de aplicacién del
pirrafo 2 de este articulo, de convertir en su propia moneda un precio expre-
sado ¢n Ia de otro pals, ¢l tipo d= cambio que se¢ utilice para la conversién
deberd basarse, para cada moneda, en la paridad establecida de conformi-
dad con los Estatutos del Fondo Monetario Internacional, en el tipo de
cambio reconocido por el Fondo o en Ia paridad establecida en virtud de un
acuerdo especial de cambio celebrado de conformidad con el articulo XV del
presente Acuerdo.

b) A falta de esta paridad y de dicho tipo de cambio reconocido,
el tipo de conversién deberd cotresponder efectivamente con el valor
corriente de esa moneda en las transaceiones comerciales.

¢) Las PARTES CONTRATANTES, de acuerdo con el Fondo Mone-
tario Internacional, formulardn las reglas que habrin de regir la conver-
sién por las partes contratantes de toda moneda extranjera con respecto a
la cual se hayan mantenido tipos de cambio mulitiples de conformidad con
los Estatutos del Fondo Monetario Internacional. Cada parte contratante
podra aplicar dichas reglas a las monedas extranjeras, a los efectos de apli-
cacién del parrafo 2 de este articulo, en lugar de basarse en las paridades.
Hasta que las PARTES CONTRATANTES adopten estas reglas, cada parte con-
tratante podrd, a los efectos de aplicacidn del parrafo 2 de este articulo,
aplicar a toda moneda extranjera que responda a las condiciones definidas
en este apartado, reglas de conversién destinadas a expresar efectivamente el
valor de dicha moneda extranjera en las transacciones comerciales.

d) No podri interpretarse ninguna disposicidn de este parrafo
en ¢l sentido de que obligue a cualquiera de las partes contratantes a intro-
ducir modificaciones en el método de conversién de monedas, aplicable a
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los efectos de aforo aduanero en su territorio en la fecha del presente
Acuerdo, que tengan como consecuencia aumentar de manera general el
importe de los derechos de aduana exigibles.

5. Los criterios y los métodos para determinar ¢l valor de los pro-
ductos sujetos a derechos de aduana o a otras cargas o restricciones basados
en ¢l valor o fijados de algiin modo en relacidén con &ste, deberian ser
constantes y dirseles suficiente publicidad para permitir a los comer-
ciantes calcular, con un grado razonable de exactitud, el aforo aduanero.

Articulo YIII

Derechos y formalidades referentes a la importacién y a Iz exportacidn ®

1. @) Todos los derechos y cargas de cualquier natoraleza que sean,
distintos de los derechos de importacién y de exportacién y de los impuestos
a que sc refiere ef articulo I1, percibidos por las partes contratantes sobre
la importacién o la exportacién o en conexi6n con ellas, se limitarin al
coste aproximado de los servicios prestados y no deberdn constituir una pro-
teccibn indirecta de los productos nacionales ni gravimenes de. caricter
fiscal aplicados a la importacién o a Ja exportacién,

b) Las partes contratantes reconocen la necesidad de reducir el
nimero y la diversidad de los derechos y cargas a que se refiere el apar-
tadoa).

¢} Las partes contratantes reconocen también la necesidad de redu-
cir al minimo los efectos y la complejidad de las formalidades de importa-
cidén y exportacién y de reducir asimismo y simplificar los requisitos relati-
vos a los documentos exigidos para la importacién y la exportacién ®.

2. Toda parte contratante, a peticién de otra parte contratante o de las
PARTES CONTRATANTES, examinard la aplicacién de sus leyes y reglamentos,
teniendo en cuenta las disposicionss de este articulo.

3. Ninguna parte contratante impondra sanciones severas por infrac-
ciones leves de los reglamentos o formalidades de aduana. En particular,
no sc impondran sanciones pecuniarias superiores a las necesarias para
servir simplemente de advertencia por un error u omisién en los documen-
tos presentados a la aduana que pueda ser subsanado ficilmente y que haya
sido cometido manifiestamente sin intencidn fraudulenta o sin que consti-
tuya una negligencia grave.

4. Las disposiciones de este articulo se harin exteasivas a los derechos,
cargas, formalidades y prescripciones impuestos por las autoridades guber-
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namentales o administrativas, en relacién con la importacién y la exporta-
cién y con inclusién de los referentes a:

a) las formalidades consulares, tales como facturas y certificados consu-
lares; .

b) las restricciones cuantitativas;

¢) las licencias;

d) el control de los cambios;

e) los servicios de estadistica;

J) los documentos que han de presentarse, la documentacién y la expe-
dicidn de certificados;

£) los andlisis y la inspeccién;

k) la cuarentena, la inspeccién sanitaria y a desinfeccidn.

Articulo IX

Marcas de origen

1. En lo que concierne a la reglamentacién relativa a las marcas, cada
parte contratante concederd a los productos de los territorios de las demds
partes contratantes un trato no menos favorable que el concedido a los pro-
ductos similares de un tercer pais.

2. Las partes contratantes reconocen que, al establecer y aplicar las
leyes y reglamentos relativos a las marcas de origen, convendria reducir al
minimo las dificultades y los inconvenientes que dichas medidas podrian
ocasionar al comercio y a la produccién de los paises exportadores, teniendo
debidamente en cuenta la necesidad de proteger a los consumidores contra
1as indicaciones fraudulentas o que puedan inducir a error.

3. Siempre que administrativamente fucra factible, las partes contra.
tantes deberian permitir que las marcas de origen fueran colocadas en el
momento de la importacién.

4. En lo que concicrne a 1a fijacién de marcas en los productos importa-
dos, las leyes y reglamentos de las partes contratantes serin tales que sea
posible ajustarse a ellos sin ocasionar un perjuicio grave a los productos,
reducir substancialmente su valor, ni aumentar indebidamente su precio de
costo.

5. Por regla general, ninguna parte contratante deberia imponer dere-
chos o sanciones especiales por la inobservancia de las prescripciones rela-
tivas a la fijacién de marcas antes de la importacién, a menos quc la rectifi-
cacién de las marcas haya sido demorada indebidamente, se hayan fijado
marcas que puedan inducir a error o se haya omitido intencionadamente la
fijacién de dichas marcas.
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6. Las partes contratantes colaborarin entre sf para impedir el uso de las
marcas comerciales de munera que tienda a inducir a error con respecto al
verdadero origen de un producto, en detrimento de los nombres de origen
regionales o geogrificos distintivos de los productos del territorio de una
parte contratante, protegidos por su legislacién. Cada parte contratante
prestard completa y benévola consideracién a las peticiones o representa-
ciones que pueda formular otra parte contratante con respecto a abusos
como }os mencionados en este pirrafo que le hayan sido seialados por esta
otra parte contratante sobre los nombres de los productos que ésta haya
comunicado a la primera parte contratante.

Articulo X

Publicacidn y aplicacidn de los reglamentos comerciales

L. Las leyes, reglamentos, decisiones judiciales y disposiciones admi-
nistrativas de aplicacién general que cualquier parte contratante haya
puesto en vigor y que se refieran a la clasificacién o al aforo aduanero de
productos, a las tarifas de derechos de aduana, impuestos u otras cargas,
© a las prescripciones, restricciones o prohibiciones de importacién o expor-
tacién, o a la transferencia de pagos relativa a ellas, o a la venta, la distri-
bucién, el transporte, el seguro, ¢} almacenamiento, la inspeccién, la expo-
sici6n, la transformacién, la mezcla o cualquier otra utilizacién de dichos
productos, serdn publicados ripidamente a fin de que los gobiernos y los
comerciantes tengan conocimicnto de ellos. Se publicarin también los
acuerdos relacionados con la politica comercial internacional y que estén
en vigor entre ¢l gobiermo o un organismo gubernamental de una parte
contratante y el gobierno o un organismo gubernamental de otra parte contra-
tante. Las disposiciones de este pérrafo no obligarin a ninguna parte contra-
tante a revelar informaciones de caricter confidencial cuya divulgacién
pueda constituir un obsticulo para el cumplimiento de las leyes, sea contra-
ria al interés publico o perjudique los intereses comerciales legitimos de
empresas piblicas o privadas.

2. No podrd ser aplicada antes de su publicacién oficial ninguna medida
de caricter general adoptada por una parte contratante que tenga por efecto
aumentar un derecho de aduana u otra carga sobre la importacién en virtud
del uso establecido y uniforme, o que imponga una nueva o més gravosa
prescripeién, restriccidn o prohibicién para las importaciones o para las
transferencias de fondos relativas a ellas.

3. a} Cada parte contratante aplicarA de manera uniforme, imparcial
¥ equitativa sus leyes, reglamentos, decisiones judiciales y disposiciones
administrativas a que s¢ refiere el parrafo 1 de este articulo.
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b) Cada parte contratante mantendrd, o instituird tan pronto como
sea posible, tribunales judiciales, arbitrales o administrativos, o procedi-
micntos destinados, especialmente, a revisar y rectificar rdpidamente las
medidas administrativas relativas a las cuestiones aduaneras. Estos tribu-
nales o procedimientos serdn independientes de los organismos encargados
de aplicar las medidas administrativas, y sus decisiones serin ejecutadas por
estos dltimos y regirin su prictica administrativa, a menos que se inter-
ponga un recurso ante una jurisdiccidn superior, dentro del plazo prescrito
para los recursos presentados por los importadores, y a reserva de que la
administracién central de tal organismo pueda adoptar medidas con ¢l fin
de obtener la revisidn del caso mediante otro procedimiento, si hay moti-
vos suficientes para creer que la decisién es incompatible con los principios
juridicos o con la realidad de los hechos.

¢) Las disposiciones del apartado b) de este pirrafo no reque-
rirfin la supresidén o la substitucién d& los procedimientos vigentes en el
territorio de toda parte contratante en la fecha del presente Acuerdo, que
garanticen de hecho una revisidn imparcial y objetiva de las decisiones admi-
nistrativas, aun cuando dichos procedimicntos no sean tota! u oficialmente
independicntes de los organismos encargados de aplicar las medidas admi-
pistrativas. Toda parte contratante que recurra a tales procedimientos
deberd facilitar a las PARTES CONTRATANTELS, si asi lo solicitan, una infor-
macién completa al respecto para que puedan decidir si los procedimientos
citados se ajustan a las condiciones fijadas en este apartado.

Articulo X1 *

Eliminacidn general de ias restricciones cuantitativas

1. Ninguna parte contratante impondré ni mantendra — aparte de los
derechos de aduana, impuestos u otras cargas — prohibiciones ni restric-
ciones a }a importacién de un producto del territorio de otra parte contra-
tante o a la exportacién o a ia venta para la exportacién de un producto
destinado al territorio de otra parte contratante, ya sean aplicadas mediante
contingentes, licencias de importacién o de exportacidn, o por medio de
otras medidas.

2. Las disposiciones del parrafo | de este articulo no se aplicarin a los

casos siguientes:

a) Prohibiciones o restricciones a la exportacién aplicadas temporal-
mente para prevenir o remediar una escasez aguda de productos
alimenticios o de otros productos esenciales para la parte contra-
tante exportadora;
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b) Prohibiciones o restricciones a la importacién o exportacién nece-
sarias para la aplicacién de normas o reglamentaciones sobre 1a cla-
sificacién, el control de la calidad o la venta de productos destina-
dos al comercio internacional;

¢) Restricciones a la importacién de cualquier producto agricola o
pesquero, cualquiera que sea la forma bajo la cual se importe éste *,
cuando sean necesarias para la cjecucién de medidas gubernamen-
tales que tengan por efecto:

i) restringir Ja cantidad del producto nacional similar que pueda
ser vendido o producido o, de no haber produccién nacional
" importante del producto similar, de un producto nacional que
pueda ser substituido directamente por el producto importado; o
ii) eliminar un sobrante temporal del producto naciopal similar o,
de no haber produccién nacional importante del producto simi-
lar, de un producto nacional que pueda ser substituido directa-
mente por ¢l producto importado, poniendo este sobrante a la
disposicién de ciertos grupos de consumidores del pals, gratuita-
mente o a precios inferiores a los corrientes en el mercado; o
iii) restringir la cantidad que pueda ser producida de cualquier
producto de origen animal cuya produccidn dependa directa-
mente, en su totalidad o en su mayor parte, del producto impor-
tado, cuando la produccién nacional de este Gltimo sea relativa-
mente desdefiable.

Toda parte contratante que imponga restricciones a Ja importacién de un
producto en virtud de las disposiciones del apartado ¢) de este parrafo,
publicara el total del volumen o del valor del producto cuya importacién
se autorice durante un periodo ulterior especificado, asi como todo cambio
que se produzea en ese volumen o en ese valor. Ademis, las restricciones que
s¢ impongan en virtud del inciso i) anterior no deberdn tener como conse-
cuencia la reduccidn de la relacién entre el total de las importaciones y el
de 1a produccidén nacional, en comparacién con la que cabria razonable-
mente esperar que cxisticra sin tales restricciones. Al determinar esta rela-
cién, la parte contratante tendrd en cuenta la proporcién o la relacién
existente durante un periodo de referencia anterior y todos los factores espe-
ciales * que hayan podido o puedan influir en el comercio del producto de
que sec trate,

Articnlo XII *

Restricclones para proteger el equilibrio de la balanza de pagos

1. No obstante las disposiciones del pirrafo 1 del articulo XI, toda
parte contratante, con ¢l fin de salvaguardar su posicion financiera exterior
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y el equilibrio de su balanza de pagos, podra reducir ¢l volumen o el valor
de las mercancias cuya importacién autorice, a reserva de las disposiciones
de los parrafos siguientes de este articulo,

2. a) Las restricciones a la importacién establecidas, mantenidas o
reforzadas por cualquier parte contratante en virtud del presente articulo
no excederén de los limites necesarios para:’

i) oponerse a la amenaza inminente de una disminucién importante de
sus reservas monetarias o detener dicha disminucién; o

il) aumentar sus reservas monetarias de acuerdo con una proporcidén
de crecimiento razonable, en caso de que sean muy exiguas.
En ambos casos, s¢ tendrin debidamente en cuenta todos los factores espe-
ciales que puedan influir en Jas reservas monctarias de I2 parte contratante
interesada o en sus necesidades a este respecto, incluyendo, cuando disponga
de créditos exteriores especiales o de otros recursos, la necesidad de prever
el empleo apropiado de dichos créditos o recursos.

b) Las partes contratantes que apliquen restricciones en virtud del
apartado a) de este parrafo, las atenuarin progresivamente a medida que
mejore 1a situacién considerada en dicho apartado; sélo las mantendrin
en Ia medida que esta situacin justifique todavia su aplicacidn, y las supri-
mirn tan pronto como deje de estar justificado su establecimiento o mante-
nimiento en virtud del citado apartado.

3. a) En la aplicacién de su politica nacional, las partes contratantes se
comprometen 2 tener debidamente en cuenta la necesidad de mantener o
restablecer el equilibrio de su balanza de pagos sobre una basc sana y dura-
dera, y 1a conveniencia de evitar que se utilicen sus recursos productivos de
una manera antieconémica. Reconocen que, con este objeto, es deseable
adoptar, en lo posible, medidas tendientes mas bien al desarrollo de los inter-
cambios internacionales que a su restriceidn.

b) Las partes contratantes que apliquen restricciones de conformidad
con este articulo podrdn determinar su incidencia sobre las importaciones
de los distintos productos o de las diferentes categorias de ellos a fin de
conceder 1a prioridad a la importacién de los que scan mas necesarios.

¢) Las partes contratantes que apliquen restricciones de confor-
midad con este articulo se comprometen a:

i) evitar todo perjuicio indtil a los intereses comerciales o econémicos
de cualquier otra parte contratante *;

ii) abstenerse de aplicar restricciones que constituyan un obsticulo
indebido para la importacién en cantidades comerciales minimas
de mercancias, de cualquier naturaleza que sean, cuya exclusién
dificulte las corrientes normales de los intercambios; y
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iii) abstenerse de aplicar restricciones que obstaculicen la importacién
de muestras comerciales o la observancia de los procedimientos rela-
tivos a las patentes, marcas de fibrica, derechos de autor y de repro-
duccidn u otros procedimientos andlogos.

d) Las partes contratantes reconocen que la politica seguida en
1a esfera nacional por una parte contratante para lograr y mantener el
pleno empleo productivo o para asegurar ¢l desarrollo de los recursos eco-
némicos puede provocar en dicha parte contratante una fuerte demanda de
importaciones que implique, para sus reservas monetarias, una amenaza del
género de las indicadas en el apartado a) del parrafo 2 del presente articulo.
Por consiguiente, toda parte contratante que se ajuste, en todos los demis
aspectos, a las disposiciones de este articulo no estard obligada a suprimir o
modificar restricciones sobre 1a base de que, si se modificara su polltica, las
restricciones que aplique en virtud de cste articulo dejarian de ser necesarias,

4. a) Toda parte contratante que aplique nuevas restricciones o que
aumente el nivel general de las existentes, reforzando substancialmente las
medidas aplicadas en virtud de este articulo, deberd, tan pronto como haya
instituido o reforzado dichas restricciones (o, en caso de que en la prictica
sea posible efectuar consultas previas, antes de haberlo hecho asf), entablar
consultas con las PARTES CONTRATANTES sobre 1a naturaleza de las dificulta-
des relativas a su balanza de pagos, los diversos correctivos entre los cuales
puede escoger y las repercusiones posibles de estas restricciones en la econo-
mia de otras partes contratantes.

b) En una fecha que ellas mismas fijarin *, las PArTes CONTRA-
TANTES examinaran todas las restricciones que se apliquen atin entonces en
virtud del presente articulo. A 1a expiracién de un periodo de un afio a contar
de 1a fecha de referencia, las partes contratantes que apliquen restricciones
a 1a importacién en virtud de este articulo entablarin anualmente con las
PARTES CONTRATANTES consultas del tipo previsto en el apartado a) de este
parrafo.

¢) i) Si, en el curso de consultas entahladas con una parte contra-
tante de conformidad con los apartados a) o b} anteriores, consideran las
PARTES CONTRATANTES que las restricciones no scn compatibles con las
disposiciones de este articulo o con las del articulo XIU (a reserva de las del
articulo X1IV), indicarin los puntos de divergencia y podrin aconsejar la
modificacién apropiada de las restricciones.

ii) Sin embargo, en caso de que, como consecuencia de estas
consultas, las PARTES CONTRATANTES determinen que las restricciones son
aplicadas de una manera que implica una incompatibilidad importante con
las disposiciones de este articulo o con las del articulo X1 (a reserva de las
del articulo XIV), originando un perjuicio o una amenaza de perjuicio para
¢! comercio de una parte contratante, se lo comunicarén a la parte contra-
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tante que aplique las restricciones y formularin recomendaciones adecua-
das con’objeto de lograr la observancia, en un plazo dade, de las disposi-
ciones de referencia. Si la parte contratante no se ajustase a estas recomenda-
ciones en el plazo fijado, las PARTES CONTRATANTES podrin eximir a toda
parte contratante, en cuyo comercio influyan adversamente las restricciones,
de toda obligacién resultante del presente Acucrdo que les parezea apro-
piado eximirla, teniendo en cuenta las circunstancias, con respecto a la
parte contratante que aplique las restricciones.

d) Las PARTES CONTRATANTES invitardn a toda parte contratante Que
aplique restricciones en virtud de este articulo a que entable consultas con
ellas, a peticién de cualquier otra parte contratante que pueda establecer
prima facle que las restricciones son incompatibles con las disposiciones de
este articulo o con las del articulo XIII (a reserva de las del articulo XIV) y
que influyen adversamente en su comercio. Sin embargo, sélo se formulard
csta invitacién si las PARTES CONTRATANTES comprueban que las conversa-
ciones entabladas directamente entre las partes contratantes interesadas no
han dado. resultado. Si las consultas no permiten llegar a ningin acuerdo
con las PARTES CONTRATANTES y si &stas determinan que las restricciones se
aplican de una manera incompatible con las disposiciones mencionadas, ori-
ginando un perjuicio o una amenaza de perjuicio para el comercio de la
parte contratante que haya iniciado el procedimicnto, recomendarin ¢!
retiro o la modificacion de dichas restricciones. En caso de que no se retiren
o modifiquen en el plazo que fijen las PARTES CONTRATANTES, éstas podrin
eximir a la parte contratante que haya iniciado el procedimiento de toda
obligacién resultante del presente Acuerdo de la cual les parezca apropiado
eximirla, teniendo en cuenta las circunstancias, con respecto a la parte
contratante que aplique las restricciones.

e) En todo procedimiento iniciado de conformidad con este pirrafo,
las PARTES CONTRATANTES tendrdn debidamente en cuenta todo factor
exterior especial que influya ddversamente en el comercio de exportacién
de 1a parte contratante que aplique las restricciones ®.

f) Las determinaciones previstas en este pirrafo deberin ser toma-

das rdpidamente y, si es posible, en un plazo de sesenta dias a contar de 1a
fecha en que s¢ inicien las consultas.

5. En caso de que 1a aplicacién de restricciones a la importacién en vir-
tud de este articulo revistiera un cardcter duradero y amplio, que seria el
indicio de un desequilibrio general, el cual reduciria ef volumen de los inter-
cambios internacionales, 1as PARTES CONTRATANTES entablarin conversa-
ciones para examinar si s¢ pueden adoptar otras medidas, ya sea por las
partes contratantes cuya balanza de pagos tienda a ser desfavorable, ya
sea por aquellas para las que, por ¢l contrario, tienda a ser excepcional-
mente favorable, o bien por cualquicr organizacién intergubernamental
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c'ongpetentc. con ¢! fin de suprimir las causas fundamentales de este desequi-
librio. Previa invitacién de las PARTES CONTRATANTES, las partes contra-
tantes participaran en las conversaciones indicadas.

Articalo XIII *

Aplicacidn no discriminatoria de las restricciones cuantitativas

1. Ninguna parte contratante impondri prohibicion ni restriccién
alguna a Ia importacién de un producto originario del territorio de otra
parte contratante o a la exportacién de un producto destinado al territorio
de otra parte contratante, 2 menos que s¢ imponga una prohibicién o
restriccién semejante a2 la importacién del producto similar originario de
cualquier tercer pais o a la exportacién del producto similar destinado a
cualquier tercer pais.

2. Al aplicar restricciones a la importacién de un producto cualquiera,
las partes contratantes procurarin hacer una distribucion del comercio de
dicho producto que s¢ aproxime lo mas posible a la que las distintas partes
contratantes podrlan esperar si no existieran tales restricciones, y, con este
fin, observardn las disposiciones siguientes:

a) Siempre que sea posible, sc fijardn contingentes representativos del
monto global de las importaciones autorizadas (estén o no repartidos
entre los paiscs abastecedores), y se publicard su cuantia, de con-
formidad con el apartado b del parrafo 3 de este articulo;

b) Cuando no sea-posible fijar contingentes globales, podrin aplicarse
las restricciones mediante licencias o permisos de importacidn sin
contingente global;

c) Salvo a los efectos de aplicacién de contingentes asignados de con-
formidad con ¢l apartado d) de este pirrafo, las partes contratantes
no prescribirdn que las licencias o permisos de importacién sean
utilizados para la importacién del producto de que se trate procedente
de una fuente de abastecimiento o de un pais determinado;

d) Cuando haya sido repartido un contingente entre los pafses abastece-
dores, 1a parte contratante que aplique las restricciones podra ponerse
de acuerdo sobre Iz reparticién del contingente con todas las demis
partes contratantes que tengan un interés substancial en el abasteci-
miento del producto de que se trate. En los casos en que sea verda-
deramente imposible aplicar este método, la parte contratante
interesada asignar4, a las partes contratantes que tengan un interés
substancial en ¢l abastecimiento de este producto, partes proporcio-

ARTiCULO xan 23

nales 2 la contribucién aportada por ellas al volumen o valor:total
de las importaciones del producto indicado durante un periodo de
referencia anterior, teniendo debidamente en cuenta tcdos los
factores especiales que puedan o hayan podido influir en el comercio
de ese producto. No se impondrin condiciones ni formalidades que
impidan a cualquier parte contratante utilizar intcgramente la parte
del volumen o del valor total que le haya sido asignada, a reserva de
que la importacién se efectic en ¢l plazo prescrito para la utilizacién
del contingente *.

3. a) Cuando se concedan licencias de importacién en ¢l marco de
restricciones a la importacién, la parte contratante que aplique una restric-
cién facilitara, a peticién de toda parte contratante interesada en el comercio
del producto de que sc trate, todas las informaciones pertinentes sobre la
aplicacién de esta restriccién, las licencias de importacién concedidas
durante un perfodo reciente y la reparticién de estas licencias entre los
palses abastecedores, sobrentendiéndose que no estari obligada a revelar
¢l nombre de los establecimientos importadores o abastecedores.

b) En el caso de restricciones a la impertacién que entrafien la
fijacién de contingentes, la parte contratante que las aplique publicara el
volumen o valor total del producto o de los productos cuya importacién
sea autorizada durante un perfodo ultericr dado, asi como cualquier
cambio sobrevenido en dicho volumen o valor, Si uno de estos productos se
halla en camino en ¢l momento de efectuarse la publicacion, no se prohibird
su entrada. No obstante, se podri imputar este producto, dentro de lo
posible, en la cantidad cuya importacién esté autorizada durante el perfodo
correspondiente y, si procede, en la cantidad cuya importacién sea autorizada
durante el periodo o perfodos ulteriores. Ademas, si una parte contratante
exime habitualmente de dichas restricciones a los productos que, en un
plazo de treinta dias contados desde la fecha de esta publicacién, son retira-
dos de 1a aduana a la llegada del extranjero o a la salida del depésito
aduanero, s¢ considerard que este procedimiento se¢ ajusta plenamente a las
prescripciones de este apartado.

c) Cuando se trate de contingentes repartidos entre los palses
abastecedores, la parte contratante que aplique la restriccién informara
sin demora a todas las demis partes contratantes interesadas en el abasteci-
miento del producto de que se trate acerca de la parte del contingente,
expresada en volumen o en valor, que haya sido asignada, para el periodo
en curso, & los diversos palses abastecedores, y publicard todas las informa-
ciones pertinentes a este respecto.

4. En lo que concierne a las restricciones aplicadas de conformidad con
el apartado d) del pirrafo 2 de este articulo o del apartado c) dei pArrafo 2
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del articulo X1, 1a eleccidn, para todo producto, de un periodo de referencia
y la apreciaciéa de los factores especiales * que influyan en el comercio de
ese producto seran hechas inicialmente por la parte contratante que aplique
dichas restricciones. No obstante, dicha parte contratante, a peticién de
cualquier otra partc contratante que tenga un interés substancial en el
abastecimiento del producto, 0 a peticién de las PARTES CONTRATANTES,
entablard consultas lo mis proato posible con la otra parte contratante o
con las PARTES CONTRATANTES acerca de 1a necesidad de revisar el porcentaje
establecido o el perfodo de referencia, apreciar de nusvo los factores
especiales implicados o suprimir las cordiciones, formalidades u otras
disposiciones prescritas anilateralmente sobre la asignacién de un con-
tingente apropiado o su utilizacién sin restricciones.

5. Las disposiciones de este articulo se aplicardn a todo contingente
arancelario instituido 0 mantenido por una parte contratante; ademds, en
la medida de lo posible, los principios de este artfculo serdn aplicables
tambiéa a las restricciones a la exportacién.

Articulo XIV *

Excepciones a la regla de no discriminacion

1. Toda parte contratante que aplique restricciones eu virtud del
articulo X11 o de la seccién B del articulo XVIII podra, al aplicar estas
restricciones, apartarse de las disposiciones del articulo XIII en forma que
produzca efectos equivalentes al de las restricciones impuestas a los pagos
y transferencias relativos a las transacciones internacionales corrientes que
esta parte contratante esté autorizada a aplicar entonces en virtud del
articulo VIII o del articulo XIV de los Estatutos del Fondo Monectario
Internacional, o en virtud de disposiciones anilogas de un acuerdo especial
de cambio celebrado de conformidad con el parrafo 6 del articulo XV *.,

2. Toda parte contratante que aplique restricciones a la importacién
ea virtud del articulo XII o de¢ la seccién B del articulo XVIII podrd, con
el consentimiento de las PARTES CONTRATANTES, apartarse temporalmente
de las disposicioanes del articulo XI1I en lo que concierne a una parte poco
importante de su comercio exterior, si las ventajas que obtengan la parte
contratante o las partes contratantes interesadas son substancialmente
superiores a todo perjuicio que se pueda originar al comercio de otras partes
contratantes *.

3. Las disposiciones del articulo XIII no impedirin a un grupo de
territorios que posean en el Fondo Monetario Internacional una parte
comiin, aplicar a las importaciones procedentes de otros paises, pero no a
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sus propios intercambios, restricciones compatibles con las disposiciones
del articulo XII o de 1a seccién B del articulo XVILL, a condicién de que
dichas restricciones scan compatibles en todos los demis aspectos con las
disposiciones dei articulo XIIl.

4. Las disposiciones de los articulos XI & XV o de la seccion B dej
articulo XVIII del presente Acuerdo no impedirin a ninguna parte contra-
tante que aplique restricciones a la importacién compatibles con las disposi-
ciones del articalo X1 o de la seccién B del articulo XV1II, aplicar medidas
destinadas a orientar sus exportaciones de tal modo que le proporcionen
un suplemento de divisas que podra utilizar sin apartarse de las disposiciones
del articulo XTI1.

5. Las disposiciones de los articulos X1 a XV o de la seccién B del
articulo XVIII de! presente Acuerdo no impedirin a ninguna parte con-
tratante la aplicacién de: ~

a) restricciones cuantitativas que tengan un cfecto equivalenie al de las
restricciones de cambio autorizadas en virtud del apartado b) de la
seccion 3 del articulo VIl de los Estatutos del Fondu Monetario
Internacional; o

b) restriccionss cuantitativas establecidas de conformidad con los
acuerdos preferenciales previstos en el Anexo A del presente
Acuerdo, hasta que se conozca ¢l resultado de las ncgociaciones
mencionadas en dicho anexo.

Articalo XV
Disposiciones en materia de cambio

1. Las ParRTes CONTRATANTES procurarin colaborar con el Fondo
Monetario Internacional a fin de desasrollar una politica coordinada en lo
que se refiere a las cuestiones de cambio que sean de la competencia del
Fondo y a las cuestiones relativas a las restricciones cuantitativas o 2 otras
medidas comerciales que sean de la competencia de las PARTES CONTRA-
TANTES.

2. En todos los casos en que las PARTES CONTRATANTES se vean llama-
das a examinar o resolver problemas relativos a las rescrvas monetarias,
a las balanzas de pagos o a las disposiciones en materia de cambio, enta-
blarin consultas detenidas con el Fonde Monetario Internacional. En el
curso de estas consultas, las PARTES CONTRATANTES aceptarin todas las
conclusiones de hecho en materia de estadistica o de otro orden que les pre-
sente ¢! Fondo sobre cuestiones de cambio, de reservas monetarias y de

3
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balanza de pagos; aceptarin también la determinacién del Fondo sobre la
conformidad de las medidas adoptadas por una parte contratante, en mate-
ria de cambio, con los Estatutos del Fondo Monetario Internacional o con
las disposiciones de un acuerdo especial de cambio celebrado entre esta
parte contratante y las PARTES CONTRATANTES. Cuando las PaxTes Con-
TRATANTES hayan de adoptar su decisién final en casos en que estén impli-
cados los criterios establecidos en ¢l apartado a) del pArrafo 2 de] articulo
XII o en el pirrafo 9 del articulo XVIII, las PARTES CONTRATANTES acepta-
rin las conclusiones del Fondo en lo que se refiere a saber si las reservas
monetarias de la parte contratante han sufrido una disminucién impor-
tante, si tienen un nivel muy bajo o si han aumentado de acuerdo con una
proporcién de crecimiento razonable, asl como en o que concierne a los
aspectos financieros de los demés probiemas comprendidos en las consultas
correspondientes a tales casos.

3. Las PARTES CONTRATANTES trataran de llegar a un acuerdo con el
Fondo sobre ¢l procedimiento para celebrar Jas consultas a que se refiere ¢l
parrafo 2 de este articulo.

4. Las partes contratantes sc abstendrin de adoptar ninguna medida en
materia de cambio que vaya en contra * de Ia finalidad de las disposiciones
del presente Acuerdo, y no adoptarin tampoco medida comercial alguna
que vaya en contra de la finalidad de las disposiciones de los Estatutos del
Fondo Monetario Internacional.

5. Si las PARTES CONTRATANTES consideran, en un momento dado, que
una parte contratante aplica restricciones de cambio sobre los pagos y las
transferencias relativos a las importaciones de una manera incompatible
con las excepciones previstas en el presente Acuerdo en materia de restric-
ciones cuantitativas, informaréin al Fondo a este respecto.

6. Toda parte contratante que no sea Miembro del Fondo deberd, en
un plazo que fijarin Jas PARTES CONTRATANTES previa consulta con el Fondo,
ingresar en éste o, ¢n su defecto, concertar con las PARTES CONTRATANTES
un acuerdo especial de cambio. Toda parte contratante que deje de ser
Miembro del Fondo concertard inmediatamente con las PARTES CONTRA-
TANTES un acuerdo especial de cambio. Todo acuerdo especial de cambio
concertado por una parte contratante de conformidad con este prrafo
formard inmediatamente parte integrante de sus obligaciones en virtud del
presente Acuerdo.

1. a) Todo acuerdo especial de cambio concertado entre una parte
contratante y las PARTES CONTRATANTES en virtud del parrafo 6 de este
articulo contendrd las disposiciones que las PARTES CONTRATANTES estimen
necesarias para que las medidas adoptadas en materia de cambio por dicha
parte contratante no vayan en contra del presente Acuerdo.
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b) Las disposiciones de dicho acuerdo no impondrin a la parte
contratante intercsada obligaciones en materia de cambio mis restrictivas
en su conjunto que las impuestas por Jos Estatutos del Fondo Monetario
Internacional a sus propios Miembros.

8. Toda parte contratante que no sea Miembro del Fondo facilitara a
I1as PARTES CONTRATANTES las informaciones que éstas estimen oportuno
solicitar, dentro del ulcance general de la seccién 5 del articulo VII de los
Estatutos del Fondo Monetario Internacional, con miras al cumplimiento
de las funciones que les asigna el presente Acuerdo.

9. Ninguna disposicién del presente Acuerdo podra impedir:

a) que una parte contratante recurra al establecimiento de controles o
de restricciones de cambio que se ajusten a los Estatutos del Fondo
Monetario Internacional o al acuerdo especial de cambio concertado
por dicha parte contratante con las PARTES CONTRATANTES;

b) que una parte contratante recurra a restricciones o medidas de
control sobre las importaciones o las exportacioncs, cuyo tnico
efecto, ademis de los autorizados en los articulos X1, XII, XIII y
X1V, consista en dar efectividad a las medidas de control o de restric-
ciones de cambio de esta naturaleza.

Articalo XVI *

Subvenciones
Seccién A ~— Subvenciones en general

1. Si una parte contratante concede o mantiene una subvencidn, incluida
toda forma de proteccién de los ingresos o de sostén de los precios, que
tenga directa o indirectamente por efecto aumentar las exportaciones de un
producto cualquiera del territorio de dicha parte contratante o reducir las
importaciones de este producto en su territorio, esta parte contratante noti-
ficard por escrito a las PARTES CONTRATANTES la importancia y 1a natura-
leza de 1a subvencidn, los efectos que estime ha de ocasionar en las canti-
dades del producto o de los productos de referencia importados o cxporta-
dos por ella y las circunstancias que hagan necesaria la subvencién. En todos
los casos en que sc determine que dicha subvencién causa o amenaza causar
un perjuicio grave a los intereses de otra parte contratante, la parte contsa-
tante que la haya concedido examinard, previa invitacién en este sentido,
con la otra parte contratante o las otras partes contratantes interesadas,
o con las PARTES CONTRATANTES, la posihilidad de limitar la subvencién.
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Seccién B ~ Disposiciones adicionales relativas a las
subvenciones a la exportacién *

2. Las partes contratantes reconocen que la concesidn, por una parte
contratante, de una subvencién a la exportacién de un producto puede
tener consecuencias perjudiciales para otras partes contratantes, lo mismo
si s¢ trata de paises importadores que de paises exportadores; reconocen
asimismo que puede provocar perturbaciones injustificadas en sus intereses
comerciales normales y constituir un obsticulo para {a consecucidn de los
objetivos del presente Acuerdo.

3. Por lo tanto, las partes contratantes deberian esforzarse por evitar la
concesidn de subvenciones a la exportacién de los productos basicos.
No obstante, si una parte contratante concede directa o indirectamente, en
la forma que sea, una subvencidn que tenga por efecto aumentar la exporta-
cién de un producto bisico procedente de su territorio, esta subvencién no
seri aplicada de manera tal que dicha parte contratante absorba entonces
mis de una parte equitativa del comercio mundial de exportacidn del pro-
ducto de referencia, teniendo en cuenta las que absorbfan las partes contra-
tantes en el comercio de este producto durante un periodo de referencia
anterior, asi como todos los factores especiales que puedan haber influido
o influir en el comercio de que se rate .

4. Ademis, a partir det 1.2 de enero de 1958 o lo mis pronto posible
despusés de esta fecha, las partes contratantes dejaran de conceder directa o
indirectamente toda subvencidn, de cualquier naturaleza que sea, a la expor-
tacién de cualquier producto que no sea un producto bisico y que tenga
como consecuencia rebajar su precio de venta de exportacidén a un nivel
inferior al del precio comparable pedido a los compradores del mercado
interior por el producto similar. Hasta et 31 de diciembre de 1957, ninguna
parte contratante extenderd el campo de aplicacién de tales subvenciones
existente en 1.° de enero de 1955 instituyendo nuevas subvenciones 0 am-
pliando las existentes *.

5. Las PARTES CONTRATANTES efectuarin periddicamente un examen
de conjunto de la aplicacién de las disposiciones de este articulo con objeto
de determinar, a 1a luz de la experiencia, si contribuyen eficazmente al logro
de los objetivos del presente Acuerdo y si permiten evitar realmente que las
subvenciones causen un perjuicio grave al comercio o a los intereses de las
partes contratantes.
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Articulo XVII

Empresas comerciales del Estado

1. ®* g) Cada parte contratante s¢ compromete a que, si funda o
mantiene una empresa del Estado, en cualquier sitio que sea, o si concede
a una empresa, de hecho o de derecho, privilegios exclusivos o especiales ®,
dicha empresa se ajuste, en sus compras o sus ventas que entrafien importa-
ciones o exportaciones, al principio general de no discriminacidn prescrito
en el presente Acuerdo para las medidas de caracter legislativo o administra-
tivo concernientes a las importaciones o a las exportaciones efectuadas por
comerciantes privados.

b) Las disposiciones del apartado ) de este parrafo deberdn inter-
pretarse en ¢l sentido de que imponen a cstas empresas la obligacién,
teniendo debidamente en cuenta las demis disposiciones del presente
Acuerdo, de efectuar Jas compras o ventas de esta naturaleza ateniéndose
exclusivamente a consideraciones de caracter comercial * — tales como el
precio, la calidad, las cantidades disponibles, las cualidades comerciales de
la mercancia, los transportes y las demas condiciones de compra o de venta
— y la obligacién de ofrecer a las empresas de las demis partes contra-
tantes las facilidades necesarias para que puedan participar en esas ventas o
compras en condiciones de libre competencia y de conformidad con las
pricticas comerciales corrientes.

¢) Ninguna parte contratante impedird a las empresas bajo su juris-
diccidn (se trate o no de aquellas a que se refiere ¢l apartado a) de este
pérrafo) que actien de conformidad con los principios enunciados en los
apartados a) y b) de este pirrafo. ’

2. Las disposiciones del parrafo 1 de este articulo no se aplicardn a
las importaciones de productos destinados a ser utilizados inmediata o
finalmente por los poderes piblicos o por su cuenta, y no para ser revendi-
dos o utilizados en la produccién de mercancias * destinadas a la venta. En
lo que concierne a estas importaciones, cada parte contratante concederd
un trato equitativo al comercio de las demis partes contratantes.

3. Las partes contratantes reconocen que las empresas de la naturaleza
de las definidas en el apartado a) del pirrafo | de este articulo podrian ser
utifizadas de tal manera que obstaculizaran considerablemente el comercio;
por esta razn, es importante, con ¢l fin de favorecer el desarrollo del comer-
cio internacional *, entablar negociaciones a base de reciprocidad y de venta-
jas mutuas para limitar o reducir esos obsticulos.

4. a) Las partes contratantes notificardn a las PARTES CONTRATANTES
los productos importados en sus territorios o exportados de ellos por empre-
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sas de la naturaleza de las definidas en el apartado a) del parrafo | de este
articulo,

b) Toda parte contratante que establezca, mantenga ‘o autorice
un monopolio para la importacién de un producto para ¢l que no se haya
otorgado concesidn alguna de las indicadas en el articulo 1I, debers, a
peticién de otra parte contratante que efectiie un comercio substancial de
este producto, dar cuenta a las PARTES CONTRATANTES del aumento de su
precio de importacién * durante un periodo de referencia reciente o, cuando
esto no sea posible, del precio pedido para su reventa.

¢) Las ParTES CONTRATANTES podrin, a peticién de una parte
contratante que tenga razones para estimar que sus intereses, dentro de
lc_>s Ymites del presente Acuerdo, sufren un perjuicio debido a las opera-
ciones de una empresa de la naturaleza de laz definidas en el apartado a) del
parrafo ], invitar a la parte contratante que establezca, mantenga o autorice
tal empresa a que facilite informaciones sobre sus operaciones, en lo que
se refiere a 12 aplicacién del presente Acuerdo.

d) Las disposiciones de este pirrafo no obligarin a ninguna parte
contratante a revelar informaciones confidenciales cuya divulgacién obsta-
culice la aplicacién de las leyes, sea contraria al interés piiblico o perjudique
los intereses comercialcs legitimos de una empresa.

Articulo XVIII *

Ayuda del Estado para favorecer el desarrollo econémico

1. Las partes contratantes reconocen que 12 consecucién de los objetivos
del presente Acuerdo sera facilitada por ¢l desarrolio progresivo de sus eco-
nomias respectivas, especialmente en el caso de las partes contratantes cuya
economia sélo puede ofrecer a 12 poblacién un bajo nivel de vida ® y que se
halla en las primeras fases de su desarroflo ®.

2. Las partes contratantes reconocen ademis que puede ser necesario
para las partes contratantes a que se refiere el parrafo 1, con objeto de eje-
cutar sus programas y de aplicar sus politicas de desarrollo econdmico
tendientes al aumento del nivel de vida general de su poblacién, adoptar
medidas de proteccién o de otra clase que influyan en las importaciones y
que tales medidas son justificadas en la medida en que con ellas se facilita
el logro de los objetivos del presente Acuerdo. Por consiguiente, cstan de
acuerdo en que deben preverse, en favor de estas partes contratantes, faci-
lidades suplementarias que les permitan: a) manteaer e la estructura de
sus aranceies aduaneros una elasticidad suficiente para que puedan conceder
la proteccién arancelaria que requiera la creacién de una determinada rama
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de 1a produccidn ®, y b) establecer restricciones cuantitativas destinadas a
proteger el equilibrio de su balanza de pagos de mancra que s¢ tenga plena-
mente en cuenta ¢l nivel elevado y estable de la demanda de importaciones
que puede originar la ejecucién de sus programas de desarrollo econdmico.

3. Por Gltimo, las partes contratantes reconocen que, con las facili
dades suplementarias previstas en las secciones A y B de este articulo, las
disposiciones del presente Acuerdo deberfan permitir normalmente a las
partes contratantes hacer frente a las necesidades de su desarrollo econé-
mico. Reconocen, no obstante, que s¢ pueden presentar casos en los que no
sca posible en la prictica adoptar ninguna medida compatible con estas
disposiciones que permita a una partc contratante en vias de desarrollo
econdmico conceder la ayuda del Estado necesaria para favorecer 1a crea-
cidn de determinadas ramas de la produccién *, con objeto de aumentar el
nivel de vida general de su poblacién. En las secciones C y D de este ar-
ticulo se fijan procedimicntos especiales para atender tales casos.

4. a) Por lo tanto, toda parte contratante cuya economia sélo puede
ofrecer a la poblacién un bajo nivel de vida * y que s halla en las primeras
fases de su desarrollo ® podra apartarse temporaimente de las disposiciones
de los demés articulos del presente Acucrdo, segin sc estipula en las secciones
A, B y C de este articulo.

&) Toda parte contratante cuya economia s¢ halic en vias de des-
arrollo, pero que no esté comprendida en las disposiciones del apartado a)
anterior, podra formular peticiones a las PARTES CONTRATANTES de acuerdo
con la seccién D de este articulo.

5. Las partes contratantes reconocen que los ingresos de exportacién
de las partss contratantes cuya economia es del tipo descrito en los aparta-
dos a) y b) del parrafo 4 anterior y que dependen de la exportacién de un
pequedio namero de productos bisicos, pueden sufrir una disminucién consi-
derable como consecuencia de una reduccién de la venta de dichos productos.
Por lo tanto, cuando las exportaciones de os productos bisicos de una parte
contratante que s¢ halle en la situacién indicada sean afectadas seriamente
por las medidas adoptadas por cualquier parte contratante, dicha parte
contratante podra recurrir a las disposiciones, relativas a las consultas, del
articulo XXI1 del presente Acuerdo.

6. Las l-’um-s CONTRATANTES examinarin anualmente todas las medi-
das aplicadas en virtud de las disposiciones de las secciones C y D de este
articulo.

Seccidn A

7. a) Si una parte contratante comprendida en ¢l apartado a) del
parrafo 4 del presente articulo considera que es conveniente, con el fin de
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favorecer la creacién de una determinada rama de la produccién ®, para
clevar el nivel de vida general de su poblacién, modificar o retirar una conce-
sién arancelaria incluida en la lista correspondiente anexa al presente
Acuerdo, enviard con este fin una notificacién a las PARTES CONTRATANTES
y entablari negociaciones con toda parte contratante con la que haya nego-
ciado originalmente dicha concesién y con cualquier otra parte contra-
tante cuyo interés substancial en la concesién haya sido reconocido por las
PARTES CONTRATANTES. En caso de que las partes contratantes interesadas
Heguen a un acuerdo, podrin modificar o retirar concesiones incluidas en
las listas correspondientes anexas al presente Acuerdo, para hacer efectivo
dicho acuerdo, incluidas las compensaciones que en €l se establezcan.

b) Sino se llega a un acuerdo en un plazo de sesenta dias a contar
de la fecha de Ia notificacidn a que se refiere el apartado a) anterior, la
parte contratante que se proponga modificar o retirar la concesién podrd
plantear la cuestién ante las PARTES CONTRATANTES, que la examinarin
con toda diligencia. Si éstas estiman que la parte contratante que s¢ proponga
modificar o retirar Ia concesién ha hecho cuanto le ha sido posible por legar
a dicho acuerdo y que la compensacién ofrecida es suficiente, la citada parte
contratants tendra 2 facultad de modificar o retirar la concesién de referen-
cia, a condicién de que aplique al mismo tiempo la compensacidn. Si las
PARTES CONTRATANTES consideran que la compensaciéa que ofrece la parte
contratante aludida es insuficiente, pero que ha hecho todo cuanto le ha
sido razonablemente posible para ofrecer una compensacién suficiente, esta
parte contratante tendrd Ia facultad de llevar 2 cabo la modificacién o el
retiro. En caso de que adopte una medida de esta naturaleza, cualquier otra
parte contratante de las comprendidas en ¢l apartado a) anterior podrd
modificar o retirar concesiones substancialmente equivalentes y negociadas
originalmente con la parte contratante que haya adoptado la medida de
que se trata *.

Seccién B

8. Las partes contratantes reconocen que las partes contratantes
comprendidas en ¢l apartado a) del parrafo 4 de este articulo pueden,
cuando estén en vias de desarrollo ripido, experimentar dificultades para
equilibrar su balanza de pagos, provenientes principalmente de sus esfuerzos
por ampliar sus mercados interiores, asi como de la inestabilidad de su
relacién de intercambio.

9. Con el fin de salvaguardar su situacién financiera exterior y de obtener
un nivel de reservas suficiente para la cjecucién de su programa de desarrolio
econdmico, toda parte contratante comprendida en el apartado a) del
pirrafo 4 de este articulo podrd, a reserva de las disposiciones de los
parrafos 10 a 12, regular el nivel general de sus importaciones limitando el
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volumen o el valor de las mercancias cuya importacién autorice, a condicién
de que las restiicciones a 1a importacién establecidas, mantenidas o reforza-
das no excedan de los limites necesarios para:

a) oponerse a la amenaza de una disminucién importante de sus reservas
monetarias o detener dicha disminucién; o

b) aumentar sus reservas monetarias de acuerdo con una proporcién
de crecimiento razonable, en caso de que sean insuficientes.

En ambos casos, se tendrin debidamente en cuenta todos los factores
especiales que puedan influir en las rescrvas monetarias de la parte contra-
tante interesada o en sus necesidades a este respecto, incluyendo, cuando
disponga de créditos exteriores especiales o de otros recursos, la necesidad
de prever el empleo apropiado de dichos créditos o recursos.

10. Al aplicar estas restricciones, I3 parte contratante interesada podra
determinar su incidencia sobre las importaciones de los distintos productos
o de las diferentes categorias de cllos para conceder 1a prioridad a la importa-
cién de los que sean més nccesarios, teniendo en cuenta su politica de
desarrollo econémico; sin embargo, las restricciones deberdn aplicarse de
tal modo que se evite perjudicar initilmente los intereses comerciales o
econdmicos de cualquier otra parte contratante y que no obstaculicen
indebidamente 2 importacién en cantidades comerciales minimas de
mercancias, qualquiera que sca su naturaleza, cuya exclusién perjudicaria
a las corrientes normales de intercambio; ademds, dichas restricciones no
deberdn ser aplicadas de manera tal que obstaculicen la importacién de
muestras comerciales ni la observancia de fos procedimientos relativos a las
patentes, marcas de fibrica, derechos de autor y de reproduccidn u otros
procedimientos anilogos.

11. Enlaaplicacién de su politica nacional, la parte contratante interesa-
da tendra debidamente presente 1a necesidad de restablecer el equilibrio de
su balanza de pagos sobre una base sana y duradera y la conveniencia de
asegurar la utilizacién de sus recursos productivos sobre una base econdmica.
Atenuari progresivamente, a medida que vaya mejorando la situacién, toda
restriccidn aplicada en virtud de esta seccidn y sélo Ja mantendri dentro de
los limites necesarios, teniendo en cuenta las disposiciones del parrafo 9 de
este articulo; Ia suprimird tan pronto como la situacién no justifique su
mantenimiento; sin embargo, ninguna parte contraante estard obligada a
suprimir o modificar restricciones, sobre Ia basc de que, si se modificara su
politica de desarrollo, las restricciones que aplique en virtud de esta seccién *
dejarian de ser necesarias. *

12. a) Toda parte contratante que aplique nuevas restricciones o que
aumente ¢l nivel geocral de las existentes, reforzando substancialmente las
medidas aplicadas en virtud de la preseate seccién, deberd, tan pronto como
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haya instituido o reforzado dichas restricciones (o, en caso de que en 1a
prictica sea posible efectuar consultas previas, antes de haberlo hecho asf),
cntablar consultas con las PARTES CONTRATANTES sobre la naturaleza de las
dificultades relativas a su balanza de pagos, los diversos correctivos entre
los cuales pueda escoger y 1a repercusién posible de estas restricciones en la
economia de otras partes contratantes.

b) En una fecha que ellas mismas fijaréin ®, las PARTES CONTRA-
TANTES examinarin todas las restricciones que se apliquen adn entonces en
virtud de esta seccién. A la expiracién de un periodo de dos afios a contar
de 1a fecha de referencia, las partes contratantes que las apliquen de con-
formidad con la presente seccidn entablarin con las PARTES CONTRATANTES,
a intervalos que serdn aproximadamente de dos aflos, sin ser inferiores a
esta duracién, consultas del tipo previsto en ¢l apartado a) anterior, de
acuerdo con un programa que establecerin anualmente las propias PARTES
CONTRATANTES; no obstante, no se efectuaré ninguna consulta con arreglo
a este apartado menos de dos afios después de que se termine una consulta
de caricter general entablada en virtud de otra disposicién del presente
parrafo.

¢) 1) Si, en ¢l curso de consultas entabladas con una parte contra-
tante de conformidad con los apartados a) o b) de este parrafo, consideran
las PARTES CONTRATANTES que las restricciones no son compatibles con las
disposiciones de 1a presentz seccién o con las del articulo XIII (a reserva de
las del articulo XIV), indicaran los puntos de divergencia y podrin aconsejar
1a modificacién apropiada de las restricciones.

i) Sin embargo, en caso de que, como consecuencia de estas
consultas, las PARTES CONTRATANTES determinen que las restricciones son
aplicadas de una manera que implica una incompatibilidad importante con
las disposiciones de esta seccién o con las del articulo XIII (a reserva de las
dei articulo XIV), originando un perjuicio o una amenaza de perjuicio para
el comercio de una parte contratante, se lo comunicarin a la parte contra-
tante que aplique las restricciones y formularin recomendaciones adecuadas
con objeto de lograr 1a observancia, en un plazo dado, de las disposiciones
de referencia. Si la parte contratante interesada no se ajustase a estas
recomendaciones en ¢l plazo fijado, las PARTES CONTRATANTES podrin
eximir a toda parte contratante, en cuyo comercio influyan adversamente las
restricciones, de toda obligacién resultante del presente Acuerdo de la cual
les parezea apropiado eximirla, teniendo en cuenta las circunstancias, con
respecto a la parte contratante que aplique las restricciones.

d) Las PARTES CONTRATANTES invitarin a toda parte contratante
que aplique restricciones en virtud de esta seccién a que eatable consultas
con ellas, a peticidn de cualquier otra parte contratante que pueda establecer
prima facie que las restricciones son incompatibles con 1as disposiciones de
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esta seccidn o con las del articulo XTI (a reserva de las disposiciones del
articulo X1V) y que influyen adversamente en su comercio. Sin embargo,
sblo se formulard esta invitacién si las PARTES CONTRATANTES comprueban
que las conversaciones entabladas directamente entre las partes contra-
tantes interesadas no han dado resultado. Si las consultas no permiten llegar
a ningtin acuerdo con 1as PARTES CONTRATANTES Y si éstas determinan que
las restricciones se aplican de una manera incompatible con las disposiciones
mencionadas, originando un perjuicio o una amenaza de perjuicio para el
comercio dela parte contratante que haya iniciado el procedimiento, recomen-
darin la supresién o 1a modificacién de dichas restricciones. En caso de que
no se supriman o modifiquen en el plazo que fijen las PARTES CONTRATANTES,
éstas podrin eximir a la parte contratante que haya iniciado el procedimiento
de toda obligacién resultante del presente Acuerdo de la cual les parezca
apropiado eximirla, teniendo en cuenta las circunstancias, con respeto a fa
parte contratante que aplique las restrigciones.

e) Si una parte contratante contra la que se haya adoptado una
medida de conformidad con la dltima frase del apartado ¢) ii) o del apar-
tado d) de este parrafo, considera que la cxencién concedida por las PARTES
CONTRATANTES perjudica a la ejecucidn de su programa y a la aplicacién
de su politica de desarrollo econdmico, podré, en un plazo de sesenta dias
a contar de la fecha de aplicacién de la citada medida, notificar por escrito
al Secretario Ejecutivo? de fas PARTES CONTRATANTES su intencién de
denunciat ¢l presente Acuerdo. Esta denuncia entrard en vigor 2 la expira-
cién de un plazo de sesenta dlas a contar de aquel en que el Secretario
Ejecutivo haya recibido dicha notificacién.

f) En todo procedimiento entablado de conformidad con las
disposiciones de este pirrafo, las PARTES CONTRATANTES tendran debida-
mente en cuenta los factores mencionados en el parrafo 2 de este articulo.
Las determinaciones previstas en este parralo deberan ser tomadas rapida-
mente y, si es posible, en un plazo de sesenta dias a contar de aquel en que
se hayan iniciado las consultas.

Seccién C

13. Si una parte contratante comprendida en las disposiciones del
apartado a) del pirrafo 4 de este articulo comprucba que se necesita la
ayuda del Estado para facilitar la creacién de una determinada ramade la
produccion ¢, con el fin de elevar el nivel de vida general de la poblacién, sin
que sea posible en 1a prictica dictar ninguna medida compatible con las
demis disposiciones del presente Acuerdo para alcanzar ese objetivo,
podra recurrir a las disposiciones y procedimientos de 1a presente seccidn ®.

1 Véase el Prefacio,
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14. La parte contratante interesada notificard a las PARTES CONTRA-
TANTES las dificultades especiales con que tropiece para lograr el objetivo
definido en el pirrafo 13 anterior, ¢ indicard al mismo tiempo la medida
concreta relativa a las importaciones que se proponga instituir para remediar
esas dificultades. La introduccién de dicha medida no se efectuard antes de
la expiracién del plazo fijado en el parrafo 15 o del establecido en el pa-
rrafo 17, segiin proceda, o, si la medida influye en las importaciones de un
producto que haya sido objeto de una concesién incluida en la lista corres-
pondicnte ancxa al presente Acuerdo, sin haber obtenido previamente el
consentimicnto de las PARTES CONTRATANTES de conformidad con las
disposiciones del pirrafo 18; no obstante, si la rama de la produccién que
reciba una ayuda del Estado ha entrado ya ¢n actividad, la parte contratante
podra, después de haber informado a las PARTES CONTRATANTES, adoptar
las medidas que scan necesarias para evitar que, durantc ese periodo, las
importaciones del producto o de los productos de que se trate excedan
substancialmente de un nivel normal *.

15. Si, en un plazo de treinta dias a contar de la fecha de notificacién
de dicha medida, las PARTES CONTRATANTES no invitan a ia parte contratante
interesada a que entable consultas con ellas *, esta parte contratante podra
apartarse de las disposiciones de los demds articulos del presente Acuerdo
aplicables en ¢l caso de que se trate, tanto como sea necesario para aplicar
la medida proyectada.

16. Si las PARTES CONTRATANTES la invitan a hacerlo asi®, la parte
contratante interesada entablard consultas con cllas sobre ¢l objeto de {a
medida proyectada y sobre las diversas medidas que pueda adoptar de
conformidad con las disposiciones del presente Acuerdo, asi como sobre las
repercusiones que podria tener 12 medida proyectada en los intereses co-
merciales o econdémicos de otras partes contratantes. Si, como consecusncia
de estas consultas, las PARTES CONTRATANTES reconocen gue no es posible
en la prictica dictar ninguna medida compatible con las demas disposiciones
del presente Acuerdo para alcanzar el objetivo definido en el pirralo i3 de
este articulo, y si dan su consentimiento * a la medida proyectada, {a parte
contratante intcresada serd eximida de las obligaciones que le incumban
en virtud de las disposiciones de los demis articulos del presente Acuerdo
aplicables en ¢l caso de que se trate, tanto como sea necesario para aplicar
esa medida.

17. Si, en un plazo de noventa dias a contar de la fecha de notificacién
de la medida proyectada, de acuerdo con el parrafo 14 del presente articulo,
las PARTES CONTRATANTES no dan su consentimiento a la medida de refe-
rencia, la parte contratante interesada podra introducirla después de haber
informado a las PARTES CONTRATANTES.
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18. Si la medida proyectada afecta a un producto que haya sido objeto
de una concesién incluida en la lista correspondicnte anexa al presente
Acuerdo, 1a parte contratante interesada entablara consultas con cualquier
otra parte contratante con la cual se haya negociado originalmente la con-
cesién, asf como con cualquier otra cuyo interés substancial en la concesién
haya sido reconocido por las PARTES CONTRATANTES. Estas dardn su con-
sentimicnto ® a la medida proyectada si reconocen que no es posible en la
prictica instituir ninguna medida compatible con las demdis disposiciones
del presente Acuerdo para lograr el objctivo definido en el pdrrafo 13 de
este articulo y si tienen la seguridad de que:

a) se ha llegado a un acuerdo con las otras partes contratantes intere-
sadas como consecuencia de las consultas mencionadas; o

b) sino se ha llegado a ningtin acuerdo en un plazo de sesenta dias a
contar de aquel en que las PARTES CONTRATANTES reciban la notifi-
cacién estipulada en el parrafo 14, la parte contratante que haya
recurrido a ias disposiciones de la presente seccién ha hecho cuanto
le ha sido razonablemente posible por llegar a tal acuerdo y los inte-
reses de las demis partes contratantes estan salvaguardados * sufi-
cientemente.

La parte contratante que haya recurrido a las disposiciones de esta seccidn
serd eximida entonces de las obligaciones que le incumban en virtud de las
disposiciones de los demis articulos del presente Acucrdo aplicables en cl
caso de que se trate, tanto ccmo sea necesario para que pueda aplicar la
medida.

19. Si una medida en proyecto del caricter definido en ¢l pirrafo {3
del presenie articulo concierne 2 una rama de la produccién cuya creacién
ha sido facilitada, durante ¢l periodo inicial, por la proteccién accesoria
resultante de las restricciones impuestas por la parte contratante para pro-
teger el equilibrio de su balanza de pagos, de conformidad con las disposi-
ciones del presente Acucrdo que sean aplicables, 1a parte contratante inte-
resada podra recurrir alas disposiciones y a los procedimientos de esta seccidn,
a condicién de que no aplique Ia medida proyectada sin ¢l consentimiento *
de las PARTES CONTRATANTES *.

20. Ninguna disposicién de los pdrrafos precedentes de la presente
seccién permitird la inobservancia de las disposiciones de los articulos
primero, 1I y XIII del presenic Acuerdo, Las reservas del pirrafo 10 del
presente articulo serdn aplicables a cualquier restriccién comprendida en
esta secci6n.

21. Durante la aplicacién de una medida adoptada en virtud de las
disposiciones del pdrrafo 17 de este articulo, toda parte contratante afectada
de manera substancial por ella, podra suspender, ¢n todo momento, 1a apli-
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cacidn, al comercio de la parte contratante que baya recurrido a las disposi-
ciones de esta seccidn, de concesiones u otras obligaciones substancialmente
equivalentes resultantes del presente Acuerdo, cuya suspensién no sea
desaprobada * por las PARTES CONTRATANTES, a condicién de que se dé a
éstas un aviso previo de sesenta dias, 1o mis tarde scis meses después de que
fa medida haya sido instituida o modificada de manera substancial en
detrimento de la parte contratante afectada. Esta deberd aceptar la cele-

bracién de consultas, de conformidad con las disposiciones del articulo XXI1
del presente Acuerdo.

Seccién D

22. Toda parte contratante comprendida en las disposiciones del
apartado b) del parrafo 4 de este articulo que, para favorecer el desarrollo
de su economia, desee instituir una medida del caricter definido en el parrafo
13 de este articulo en lo que concierne a la creacién de una determinada
rama de la produccién ®, podré presentar una peticién a las PARTES CONTRA-
TANTES para que aprucben dicha medida. Las PARTES CONTRATANTES incia-
ran ripidamente consultas con esta parte contratante y, al formular su deci-
sién, se inspirarin en las consideraciones expuestas en el pirrafo 16. Si dan
su consentimiento * a la medida proyectada, eximiran a la parte contra-
tante interesada de las obligaciones que le incumban en virtud de las dispo-
siciones de los demis articulos del presente Acuerdo que sean aplicables,
tanto como sea necesario para aplicar la medida de referencia. Si ésta
afecta a un producto que haya sido objeto de una concesién incluida en la
lista correspondiente anexa al presente Acuerdo, seridn aplicables las dispo-
siciones del parrafo 18 *,

23. Toda medida dplicada en virtud de esta seccién deberd ser compa-
tible con las disposiciones del pirrafo 20 del presente articulo.

Articulo XIX

Medidas de urgencia sobre la importacién de productos
en casos particulares

1. a) Si, como consecuencia de la evolucida imprevista de las circuns-
tancias y por efecto de las obligaciones, incluidas las concesiones arancela-
rias, contraidas por una parte contratante en virtud del presente Acuerdo,
se importa un producto en el territorio de csta parte contratante en canti-
dades tan mayores y en condiciones tales que canse 0 amenace causar un
perjuicio grave a los productores nacionales de productos similares o directa-
mente competidures, dicha parte contratante podré, en la medida y durante
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el tiempo que sean necesarios para prevenir o reparar esc perjuicio. suspen-
der total o parcialmente la obligacién contralda con respecto a dicho pro-
ducto o retirar o modificar Ia concesién.

b) Si una parte contratante ha otorgado una concesién relativa a
una preferencia y el producto al cual se aplica es importado en el territorio
de dicha parte contratante en las circunstancias enunciadasen el apartado a)
de este parrafo, en forma tal que cause 0 amenace causar un perjuicio grave
a los productores de productos similares o dircctamente competidores, esta-
blecidos en el territorio de 1a parte contratante que se bencficie o se haya
beneficiado de dicha preferencia, esta parte contratante podrd presentar una
peticién a la parte contratante importadors, la cual podri suspenderentonces
total o parcialmente la obligacién contralda o retirar o modificar la conce-
sién relativa a dicho producto, en la medida y durante el tiempo que sean
necesarios para prevenir o reparar ese perjuicio.

2. Antes de que una parte contratante adopte medidas de conformidad
con las disposiciones del pirrafo 1 de este artlculo, lo notificard por escrito
a las PARTES CONTRATANTES con la mayor anticipacién posible. Les facili-
tari ademis, asi como a las partes contratantes que tengan un interds
substancial como exportadoras del producto de que se trate, la oportuni-
dad de examisar con ella las medidas que se proponga adoptar. Cuando
se efectie dicha notificacién previa con respecto a una concesién relativa
2 una preferencia, sc mencionara a la parte contratante que haya solicitado
la adopcién de dicha medida. En circunstancias criticas, en las que cual-
quier demora ecatrafiarfa un perjuicio dificilmente reparable, las medidas
previstas en ef parrafo I de este articulo podrén ser adoptadas provisional-
mente sin consulta previa, a condicién de que ésta se efectiec inmediata-
mente después de que se hayan adoptado las medidas citadas.

3. a) Silas partes contratantes interesadas no logran ponerse de acuerdo
en lo concerniente a dichas medidas, la parte contratante que tenga el
propésito de adoptarlas o de mantener su aplicacién estard facultada, no
obstante, para hacerlo asi. En este caso, las partes contratantes a quiencs
perjudiquen esas medidas podrén, no mis tarde de noventa dias después
de l1a fecha de su aplicacidn, suspender, cuando expire un plazo de treinta
dias 2 contar de 1a fecha en que las PARTES CONTRATANTES reciban el aviso
escrito de la suspensién, la aplicacidn, al comercio de la parte contratante
que haya tomado estas medidas o, en el caso previsto en ¢l apartado b)
del parrafo 1 dz este articulo, al comercio de la parte contratante que haya
pedido su adopcidn, de concesiones u otras obligaciones substancialmente
equivalentes que resulten del presente Acuerdo y cuya suspensién no motive
ninguna objecién de las PARTES CONTRATANTES.

b) Sin perjuicio de las disposiciones del apartado a) de este pdrrafo,
si medidas adoptadas sin consulta previa en virtud del pirrafo 2 de este
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articulo causan o amenazan csiusar un perjuicio grave a los productores
nacionales de productos afectados por tales medidas, dentro del territorio
de una parte contratante, ésta podré, cuando toda demora al respecto pueda
causar un perjuicio dificilmente reparable, suspender, tan pronto como s¢
apliquen dichas medidas y durante todo el perfodo de las consultas, conce-
siones u otras obligaciones en Ia medida necesaria para prevenir o reparar
ese perjuicio.

Articalo XX

Excepciones generales

A reserva de que no sc apliquen las medidas enumeradas a continuacién
en forma que coastituya un medio de discriminacién arbitrario o injusti-
ficable entre los paises en que prevalezcan las mismas condiciones, o una
restriccidén encubierta al comercio internacional, ninguna disposicién del
presente Acuerdo serd interpretada en el sentido de impedir que toda parte
contratantz adopte o aplique las medidas:

a) necesarias para proteger la moral péblica;

b) necesarias para proteger la salud y la vida de las personas y de los

animales o para preservar los vegetales;

c) relativas a la importacién o a la exportacién de oro o plata;

d) necesarias para lograr 1a observancia de las leyes y de los reglamentos
que no sean incompatiblies con las disposiciones del presente Acuerdo,
tales como las leyes y reglamentos relativos a la aplicacién de las
medidas aduaneras, al mantenimiento en vigor de los monopolios
administrados de conformidad con el parrafo 4 del articulo 1 y con
el articulo XVII, a2 12 proteccién de patentes, marcas de fibrica y
derechos de autor y de reproduccién, y a la prevencidn de pricticas
que puedan inducir a error;

e) relativas a los articulos fabricados en las prisiones;

f) impuestas para proteger los tesoros nacionales de valor artistico,
histérico o arqueoldgico;

g) relativas a la conservacidén de los recursos naturales agotables, a
condicién de que tales medidas se apliquen conjuntamente con
restricciones a {a produccién o al consumo nacionales;

h) adoptadas en cumplimiento de obligaciones contraidas en virtud
de un acuerdo intergubernamental sobre un producto basico que se
ajuste a los criterios sometidos a las PARTES CONTRATANTES y no
desaprobados por ellas o de un acuerdo sometido a las PaxTes
CONTRATANTES y no desaprobado por éstas *;

i) que impliquen restricciones impuestas a la exportacién de materias
primas nacionales, que sean necesarias para asegurar a una industria
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nacional de transformacidn el suministro de las cantidades inclispen-
sables de dichas materias primas durante los perfodos en que el
precio nacional sea mantenido 2 un nivel inferior al del precio mun-
dial en ejecucién de un plan gubernamental de estabilizacién, a
reserva de que dichas restricciones no tengan como consecuencia
aumentar las exportaciones o reforzar lIa proteccién concedida a
csa industria nacional y de que no vayan en coatra de las disposi-
ciones del presente Acuerdo relativas a la no discriminacién;

Jj) esenciales para la adquisicidn o reparto de productos de los que haya
una penuria general o local; sin embargo, dichas medidas deberdn
ser compatibles con el prmc:pxo segtin el cual todas las partes con-
tratantes tienen d > a una parte equitativa del abastecimiento
internacional de estos productos, y las medidas que sean mcompa-
tibles con las demas dxsposu:mna del pmcnu: Acuerdo serdn supri-
midas tan pronto como destparezcan las circunstancias que las
hayan motivado. Las Partes CONTRATANTES examinarin, lo mis
tarde el 30 de junio de 1960, si es necesario mantener la disposicién
de este apartado.

Articulo XX1
Excepciones relativas a la seguridad

No debera interpretarse ninguna disposicién del presentc Acuerdo en

el seatido de que:

a) imponga a una parte contratante la obligacién de suministar infor-
maciones cuya divulgacién seria, 2 su juicio, contraria a los intereses
esenciales de su seguridad; o

b) impida a una parte contratante {2 adopcién de todas las medidas
que estime necesarias para la proteccion de los intereses esenciales
de su seguridad, relativas:

i) a las materias desintegrables o a aquellas que sirvan para su
fabricacién;

ii) al trifico de armas, municiones y material de guerra, y a todo
comercio de otros articulos y material destinados directa o indi-
rectamente a ascgurar ¢! abastecimiento de las fuerzas armadas;

iif) a las aplicadas en tiempos de guerra o en caso de grave Iensién
internacional; o

¢) impida a toda parte contratante que adopte medidas en cumpli-
miento de sus obligaciones contraidas en virtud de la Carta de las
Naciones Unidas para ¢l mantenimiento de Ia paz y de la seguridad
internacionales.




ARTICULOS XXIT y XXIH

Articulo XXII

Consultas

1. Cada parte contratante examinaré con comprensién las represeata-
ciones que pueda formularle cualquier otra parte contratante, y deberd
prestarse a la celebracién de consultas sobre dichas representaciones, cuando
&stas se reficran a una cuestion relativa a 1a aplicacién del presente Acuerdo.

2. Las PARTES CONTRATANTES podrin, a peticién de una parte contra-
tante, entablar consultas con una o mis partes contratantes sobre .una
cuestién para la que no se haya encontrado solucidn satisfactoria por medio
de las consultas previstas en el parrafo 1.

Articalo XXIIT

Proteccién de las concesiones y de las ventajas

1. En caso de que una parte contratante considere que una ventaja
resultante parn ella directa o indirectamente del presente Acuerdo se halle
anulada o menoscabada o que el cumplimiento de uno de los objetivos del
Acuerdo se halle comprometido a consecuencia de:

a) que otra parte contratante no cumpla con las obligaciones contral-
das en virtud del presente Acuerdo; o

b) que otra parte contratante aplique una medida, contraria o no a las

\ disposiciones del presente Acuerdo; o

¢) que exista otra situacién,

dicha parte contratante podrd, con objcto de [legar a un arreglo satisfacto-
rio de la cuestién, formular representaciones o proposiciones por escrito
a la otra u otras partes contratantes que, a su juicio, estime interesadas en
ella. Toda parte contratante cuya intervencidn se solicite de este modo exa-
minari con comprensién las representaciones o proposiciones que le hayan
sido formuladas.

2, Si las partes contratantes interesadas no llegan a un arreglo satis-
factorio en un plazo razonable o si la dificuitad surgida es una de las pre-
vistas en el apartado ¢) del parrafo 1 de este articulo, la cuestibn podrd
ser sometida a las PARTES CONTRATANTES. Estas Gltimas efectuaran rapida-
mente una encuesta sobre toda cuestiébn que se les someta al respecto y,
segin ¢l caso, formularin recomendaciones a las partes contratantes que,
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8 su juicio, se hallen interesadas, o estatuirin acerca de la cuestién. Las
PARTES CONTRATANTES podrén, cuando lo juzguen necesario, consultar a
partes contratantes, al Consejo Econémico y Social de las Naciones Unidas
y a cualquicr otra organizacién intergubernamental competente. Si consi-
deran que las circunstancias son suficicntemente graves para que se justi-
fique tal medida, podrin autorizar a una o varias partes contratantes para
que suspendan, con respecto a una o mis partes contratantes, la aplicacién
de toda concesiébn o ¢l cumplimiento de otra obligacién resultante del
Acuerdo General cuya suspensién estimen justificada, habida cuenta de las
circunstancias. Cuando se suspenda cfectivamente esa concesién u otra
obligacién con respecto a una parte contratante, ésta podra, en un plazo de
sesenta dias a contar de 1a fecha de aplicacién de la suspensi6n, notificar
por escrito al Secretario Ejecutivo ! de las PARTES CONTRATANTES que es
su propésito denunciar el Acuerdo General; esta denuncia tendri efecto
cuando expire un plazo de sesenta dias a contar de aquel en que ¢l Secre-
tario Ejecutivo de las PARTES CONTRATANTES haya recibido dicha notificacién.

1 Yéase el Prefacio.




PARTE I

Articulo XXIV

Aplicacién territorial — Trdfico fronterizo
Uniones aduaneras y zonas de libre comercio

1. Las disposiciones del presente Acucrdo se aplicarin a los territorios
aduaneros metropolitanos de las partes contratantes, asi como a cualquier
otro territorio aduanero con respecto al cual se baya aceptado el presente
Acuerdo de conformidad con el articulo XXVI o se aplique en virtud del
articulo XXXI1II o de conformidad con ef Protocolo de aplicacién provi-
sional. Cada uno de dichos territorios aduaneros serd considerado como si
fuera parte crontratante, exclusivamente a fos efectos de Ia aplicacién territo-
rial del presente Acuerdo, a rescrva de que las disposiciones de este pérrafo
no se interpreten en ¢l sentido de que crean derechos ni obligaciones entre
dos o més territorios aduaneros respecto de los cuales haya sido aceptado el
presente Acuerdo de conformidad con el articulo XXVI o se aplique en
virtud del articulo XXXIII o de conformidad con el Protocolo de aplicacién
provisional por una sola parte contratante.

2. A los efectos del presente Acuerdo, sc entenderd por territorio
aduanero todo territorio que aplique un arance! distinto u otras reglamen-
taciones comerciales distintas a una parte substancial de su comercio con los
demds territorios.

3. Las disposiciones del presente Acuerdo no deberdn interpretarse en
¢l sentido de obstaculizar:

a) las ventajas concedidas por una parte contratante a paises limitrofes

con ¢l fin de facilitar ¢l trafico fronterizo;

) las ventajas concedidas al comercio con el Territorio libre de Trieste
por paises limftrofes de este Territorio, a condicién de que tales
ventajas no scan incompatibles con las disposiciones de os tratados
de paz resultantes de la segunda guerra mundial.

4. Las partes contratantes reconocen la conveniencia de aumentar la
libertad del comercio, desarrollando, mediante acuerdos libremente con-
certados, una integracién mayor de las economias de los paises que parti-
cipen en tales acuerdos. Reconocen también que cf establecimienito de una
unién aduanera o de una zona de libre comercio debe tener por objeto
facilitar el comercio entre los territorios constitutivos sin obstsculizar e de
otras partes contratantes con estos territorios.

44
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5. Por consiguiente, las disposiciones el presente Acuerdo no impedirin,
eatre los territorios de las partes contrutantes, el establecimiento de una
unién aduanera ni el de una zona de libre comercio, asi como tampoco Iz
adopcién de un acuerdo provisional necesario para el establecimiento de
una unién aduanera o de una zona de libre comercio, a condicién de que:

a) en ¢l caso de una unién aduanera o de un acuerdo provisional
tendiente al establecimiento de una unién aduanera, fos derechos
de aduana que se apliquen en el momento ca que se establezca dicha
unién o en que se concicrte el acuerdo provisional no sean en con-
junto, con respecto al comercio con las partes contratantes que no
formen parte de tal unién o acuerdo, de una incidencia general mis
elevada, ni las demas reglamentaciones comerciales resulten mis
rigurosas que los derechos y reglamentaciones comerciales vigentes
en los territorios constitutivos de la unién antes del establecimiento
de ésta o de la celebracién del acuerdo provisional, segun sea el caso;

&) enel caso de una zona de libre comercio o de un acuerdo provisional
tendiente al establecimiento de una zona de libre comercio, los
derechos de aduana mantenidos en cada territorio constitutivo y
aplicables al comercio de las partes contratantes que no formen parte
de tal territorio o acuerdo, en cl momento en que s¢ establezca 1a zona
o en que s¢ concierte el acucrdo provisional, no sean mis clevados,
ni las demés reglamentaciones comerciales mas rigurosas que los
derechos y reglamentaciones comerciales vigentes en los territorios
constitutivos de la zona antes del establecimicnto de ésta o de la
celebracién del acuerdo provisional, segin sea ¢ caso; y

¢} tndo acuerdo provisional a que se refieren los apartados a) y b)
anteriores comprenda un plan y un programa para el establecimiento,
en un plazo razonable, de la unién aduancra o de ia zona de libre
comercio.

6. Si, al cumplir Ias condiciones estipuladas en el apartado a) del
parrafo 5, una parte contratante tiene ¢l propdsito de aumentar un derecho
de manera incompatible con las disposiciones del articulo 11, serd aplicabie
el procedimiento establecido en el articulo XXVIIL Al determinar las
compensaciones, se tendrd debidamente en cuenta la compensacién que
resulte ya de las reducciones efectuadas en el derecho correspondiente de
los demds territorios constitutivos de {a unién.

7. a) Toda parte contratante que decida formar parte de una unién
aduanera o de una zona de libre comercio, o participar en un acuerdo
provisional tendiente 2 {2 formacidn de tal unién aduanera o de tal zona
de libre comercio, o notificard sin demora a las PARTES CONTRATANTES,
facilitindoles, en lo que concierne a 1a unién o zona en proyecto, todas las
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informaciones que les permitan someter a las partes contratantes los in-
formes y formular las recomendaciones que estimen pertinentes.

b) Si, después de haber estudiado ¢l plan y ¢l programa compren-
didos en un acuerdo provisional a que se refiere ¢l parrafo S, en consulta
con las partes en tal acuerdo y tenicndo debidamente en cuenta las informa-
ciones puestas a su disposicién de conformidad con el apartado a) de este
phrrafo, 1as PARTES CONTRATANTES llegan a Ia conclusién de que dicho
acuerdo no ofrece probabilidades de dar por resultado el establecimiento
de una unién aduanera o de una zona de libre comercio en el plazo previsto
per las partes del acuerdo, o consideran que este plazo no es razonable,
las PARTES CONTRATANTES formularin sus recomendaciones a las partes en
el citado acuerdo. Estas no lo mantendrin o no lo pondréin en vigor, segln
sea el caso, si no estin dispuestas a modificarlo de conformidad con tales
recomendaciones.

¢} Toda modificacién substancial del plan o del programa a que se
refiere ¢l apartado c) del pirrafo S, deberd ser comunicada a las PARTES
CONTRATANTES, las cuales podrén solicitar de las partes contratantes inte-
resadas que inicien consultas con ellas, si la modificacién parece que puede
comprometer o diferir indebidamente ¢l establecimiento de 12 unién
aduanera o de la zona de libre comercio.

8. A los efectos de aplicacién del presente Acuerdo,

a) se entenderd por unién aduanera, la substitucién de dos o mis
territorios aduaneros por un solo territorio aduanero, de mancra:
i) que los derechos de aduana y las demis reglamentaciones co~
merciales restrictivas (excepto, en la medida en que sea necesario,
las restricciones autorizadas en virtud de los articulos X1, XIL
XIII, XIV, XV y XX) sean climinados con respecto a lo esencial
de los intercambios comerciales entre los territorios constitutivos
de la unién o, al menos, en lo que concierne a lo esencial de los
intercambios comerciales de Jos productos originarios de dichos
territorios; y

i) que, a reserva de las disposiciones del parrafo 9, cada uno de los
micmbros de 1a unién aplique al comercio con los territorios que
no estén comprendidos en ella derechos de oduana y demis
reglamentaciones del comercio que, cn substancia, sean idénticos;

b} se entenderd por zona de libre comercio, un grupo de dos o mis
territorios aduaneros entre los cuales s¢ eliminen los derechos de
aduana y las demis reglamentaciones comerciales restrictivas
(excepto, en la medida en que sea necesario, las restricciones autori-
zadas en virtud de fos articulos XI, X1I, XIII, X1V, XV y XX) con
respecto a Jo esencial de los intercambios comerciales de los productos
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originarios de los territorios constitutivos de dicha zona de libre
comercio. R

9. El cstablecimiento de una unién aduanera o de una zona de libre
comercio no influivi en las preferencias a que se reficre el pirrafo 2 del
articulo primero, pero podrin ser suprimidas o ajustadas mediante negocia-
ciones con las partes contratantes interesadas ®, Este procedimieato de
negociacion con las partes contratantes interesadas sera utilizado especial-
mente para suprimir las preferencias cuya eliminacién sea necesaria para la
observancia de las disposiciones del inciso i) del apartado a) del parrafo 8 y
del apartado b) del mismo parrafo.

10. Las PARTES CONTRATANTES podrén, mediante una decisién tomada
por una mayoria de dos tercios, aprobar proposiciones que no s¢ ajusten
completa: e a las disposiciones de los pirrafos 5 a 9 inclusive, 2 condicién
de que dichas proposicioncs tengan cdmo resultado el estabiecimiento de
una unién aduanera o de una zona de libre comercio en el sentido de este
articulo.

11. Teniendo en cuenta las cir tanci pcionales resultantes de
1a constitucién de 1a India y del Paquistin en Estados independientes, y
reconociendo que durante mucho tiempo ambos Estados formaron una
unidad econémica, las partes contratantes convienen en que las disposiciones
del presente Acuerdo no impedirin a esos dos paises Ia celebracién de
acuerdos especiales sobre su comercio mutuo, hasta que se establezcan
definitivamente sus relaciones comerciales reclprocas ®.

12. Cada parte contratante deberd tomar las medidas razonables que
estén a su alcance para lograr que, dentro de su territorio, los gobiernos o
autoridades regionales o locales observen las disposiciones del presente
Acuerdo.

Articulo XXV
Accidn colectiva de las partes contratantes

1. Los representantes de las partes contratantes se reunirdn periddica-
mente para ascgurar la ejecucion de las disposiciones del presente Acuerdo
que requieren una accién colectiva y, en general, para facilitar la aplicacién
del mismo y que se puedan alcanzar sus objetivos. Cada vez que se menciona
en é] a las partes contratantes obrando colectivamente se designan con el
nombre de PARTES CONTRATANTES.

2. Se invita al-Secretario General de las Naciones Unidas a que s sirva

convocar la primera reunién de las PARTES CONTRATANTES, que se celebrard
1o més tarde el 1.2 de marzo de 1948.
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3. Cada parte contratante tendrd derecho a up voto en todas las
reuniones de las PARTES CONTRATANTES.

4. Salvo disposicién en contrario del presente Acuerdo, s¢ adoptardn
las decisiones de las PARTES CONTRATANTES por mayorfa de los votos
emitidos.

S. En circunstancias excepcionales distintas de las previstas en otros
articulos del presente Acuerdo, las PARTES CONTRATANTES podriin eximir a
una parte contratante de alguna de las obligaciones impuestas por el
presente Acuerdo, pero a condicién de que sancione esta decisién una
mayoria compuesta de los dos tercios de los votos emitidos y de que esta
mayoria represente més de 1a mitad de las partes contratantes. Por una
votacién analoga, las PARTES CONTRATANTES podrin también:

i) determinar ciertas categorias de circunstancias excepcionales en las

que se aplicardn otras condiciones de votacién para eximir a una
parte contratante de una o varias de sus obligaciones; y

if) prescribir las normas nccesarias para observar lo dispuesto en este

parrafot.

Articulo XXVI

Aceptacién, entrada en vigor y registro

1. El presente Acuerdo llevard la fecha de 30 de octubre de 1947.

2. El presente Acuerdo estard abierto a la aceptacién de toda parte
contratante que el 1.2 de marzo de 1955 era parte contratante o estaba en
negociaciones con objeto de acceder a €L

3. El presente Acuerdo, establecido en un cjemplar en el idioma inglés
y otro en ¢l idioma francés, ambos textos auténticos, serd depositado en
poder del Secretario General de las Naciones Unidas, quicn remitira copia
certificada conforme a cada gobierno interesado.

4. Cada gobierno que acepte el presente Acverdo deberd depositar un
instrumento de¢ aceptacién en poder del Secretario Ejecutivo * de las PARTES
CONTRATANTES, quien informard a todos los gobiernos interesados sobre la
fecha de depésito de cada instrumento de aceptacién y 1a fecha en que el
presente Acuerdo entrard en vigor de conformidad con las disposiciones
del parrafo 6 del presente articulo.

5. a) Cada gobierno que acepte el presente Acuerdo, lo aceptard en
nombre de su territorio metropolitano y de los demis territorios que

¢ En la edicié jor se dice errd «apartado ».
1 Véase el Prefacio.
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represente internacionalmente, con excepcitn de los territorios aduaneros
distintos que notifique al Secretario Ejecutivo ! de las PARTES CONTRATANTES
en ¢l momento de su propia aceptacién.

b) Todo gobierno que haya transmitido al Secretario Ejecutivo ! la
citada notificacién, de conformidad con las excepciones previstas en el
apartado a) de este parrafo, podrd, en cualquier momento, notificarle que
su aceptacién se aplicard en adelante a un territorio aduanero distinto
precedentemente exceptuado; esta notificacién surtird efecto a contar del
trigésimo dia que siga a aquel en que haya sido recibida por e} Secretario
Ejecutivo .

¢) Si un territorio aduanero, en nombre del cual una parte contra-
tante haya aceptado el presente Acuerdo, goza de una autonomia completa
en sus relaciones comerciales exteriores y en todas las demds cuestioges que
son objeto del presente Acuerdo, o si adquiere esta autonomia, serd repotado
parte contratante tan pronto como sea presentado por la parte coatratante
responsable mediante una declaracién en la que establecera el hecho a que
sc hace referencia mis arriba. ,

6. El presente Acuerdo entrard en vigor, entre los gobiermos que lo
hayan aceptado, el trigésimo dia que siga a aquel en que el Secretario
Ejecutivo® de las PARTES CONTRATANTES haya recibido los instrumentos
de aceptacidn de los gobiernos enumerados en el Anexo H, cuyos territorios
representen el ocbenta y cinco por ciento del comercio exterior totat de los
territorios de los gobiernos mencionados en dicho anexo, calculado basin-
dose en la columna apropiada de los porcentajes que figuran en él. El
instrumento de aceptacién de cada uno de los demis gobiernos entrard en
vigor el trigésimo dfa que siga al de depdsito.

7. Las Naciones Unidas estin autorizadas para registrar este Acuerdo
tan pronto como entre en Vigor.

Articulo XXVI

Suspension o retiro de las concesiones

Toda parte contratante tendra, en todo momento, la facultad de suspen-
der o de retirar, total o parcialmente, cualquicr concesién que figure en la
lista correspondiente anexa al presente Acuerdo con respecto a la cual dicha
parte contratante establezca que fue negociada inicialmente con un gobierno
que no se haya hecho parte contratante 0 que haya dejado de serlo. La
parte contratante que adopte tal medida estari obligada a notificaria a las

t Véase el Prefacio.
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PARTES CONTRATANTES y entablard consultas, si se le invita a hacerlo asf,
con las partes contratantes que tengan un interés substancial por el producto
de que se trate.

Articulo XXVIIT *
Modificacién de las listas

1. El primer dia de cada perfodo trienal, el primero de los cuales em-
pezara el 1.2 de enero de 1958 (o el primer dia de cualquier otro periodo *
que las PARTES CONTRATANTES fijen mediante votacién, por una mayoria de
dos tercios de los votos emitidos), toda parte contratante (denominada en
el presente articulo « la parte contratante demandante ») podrd modificar
o retirar una concesién ® incluida en la lista correspondiente anexs al
preseate Acuerdo, previos una negociacién y un acuerdo con toda otra parte
contratante con la que haya negociado originalmente dicha concesién, ast
como con cualquier otra parte contratante cuyo interés como abastecedor
principal ® sea reconocido por las PARTES CONTRATANTES (estas dos cate-
gorias de partes contratantes, lo mismo que la demandante, son denominadas
en el presente articulo « partes contratantes principalmente interesadas »),
¥ a reserva de que haya entablado consultas con cualquier otra parte
contratante cuyo interés substancial ® en la concesién de referencia sea
reconocido por las PARTES CONTRATANTES.

2. En el curso de las negociaciones y en el acuerdo, que podrd compren-
der compensaciones sobre otros productos, las partes contratantes interesa-
das tratardn de mantener las concesiones, otorgadas sobre una base de
reciprocidad y de venfajas mutuas, a un nivel general no menos favorable
para el comercio que ¢l que resultaba del presente Acuerdo antes de las
negociaciones.

3. a) Si las partes contratantes principalmente interesadas no pueden
Blegar a un acuerdo antes del 1.2 de enero de 1958 o de la expiracién de
cualquier otro periodo de aquellos a que se refiere ¢l parrafo 1 del presente
articulo, 1a parte contratante que tenga el propésito de modificar o retirar
1a concesidn, tendré, no obstante, la facultad de hacerlo asi. Si adopta una
medida de esta naturaleza, toda parte contratante con la cual se¢ haya
negociado originalmente esta concesién, toda parte contratante cuyo interés
como abastecedor principal haya sido reconocido de conformidad con ef
parrafo | y toda parte contratante cuyo interés substancial haya sido reco-
nocido de conformidad con dicho parrafo tendrin entonces la facultad,
no més tarde de scis meses después de 1a fecha de aplicacién de esta medida,
de retirar, cuando expire un plazo de treinta dias a contar dela fecha en que
las PARTES CONTRATANTES hayan recibido una notificacién escrita s este
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respecto, concesiones substancialmente equivalentes que hayan sido necgo-
ciadas originalmente con la parte contratante demandante.

b) Si las partes contratantes principalmente interesadas llegan a un
acuerdo que no dé satisfaccién a otra parte contratante cuyo interés subs-
tancial haya sido reconocido de conformidad con el pirrafo 1, esta @ltima
tendra la facultad, no més tarde de seis meses después de Ia fecha de apli-
cacién de toda medida conforme a dicho acuerdo, de retirar, cuando expire
un plazo de treinta dias a contar de Ia fecha en que 1as PARTES CONTRATANTES
hayan recibido una notificacién escrita a este respecto, concesioncs subs-
tancialmente cquivalentes que hayan sido negociadas originalmente con
la parte contratante demandante.

4. Las PAxTes CONTRATANTES podrin, en cualquier momento, en
circunstancias cspeciales, autorizar ® a una parte contratante para que
entable negociaciones con objeto de modificar o retirar una concesion
incluida en la lista correspondicnte anexa al presente Acuerdo, segin el
procedimicnto y condiciones siguientes:

a) Estas negociaciones *, asl como todas las consultas con eflas rela-
cionadas, seriin efectuadas de conformidad con las disposiciones
de los parralos 1 y 2.

b) Si, en ef curso de las negociaciones, las partes contratantes princi-
palmente interesadas llegan a un acuerdo, serin aplicables las
disposiciones del apartado b) del parrafo 3.

¢) Si no se llega a un acuerdo entre las partes contratantes principal-
mente interesadas en un plazo de sesenta dias *, a contar de la fecha
en que hayan sido autorizadas las negociaciones, © en otro plazo
mas amplio fijalo por las PARTES CONTRATANTES, 1a parte contratante
demandante podra someter a cuestion a las PARTES CONTRATANTES.

d) Sise ls somete dicha cuestién, las PARTES CONTRATANTES deberdn
ripidamente y comunicar su opinién a las partes contra-

tantes principalmente interesadas, con objeto de llegar a un arrcglo.
Si éste se logra, serdn aplicables las disposiciones del apartado 4)
del parrafo 3 como si las partes contratantes principalmente interesa-
das hubieran llegado a un acuerdo. Si no se consigue legar a un
arreglo entre las partes contratantes principalmente interesadas, la
parte contratante demandante tendrd la facultad de modificar o
retirar 1a concesién, salvo si las PARTES CONTRATANTES determinan
que dicha parte contratante no ha hecho todo cuanto le era razona-
blemente posible hacer para ofrceer una compensacidn suficicnte ®,
Si adopta esa medida, toda parte contratante con Ia cual se haya
negociado originalmente la concesién, toda parte contratante cuyo
inter€s como abastecedor principal haya sido reconocido de con-
formidad con el apartado a) del parrafo 4 y toda parte contratante
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cuyo interés substancial haya sido reconocido de conformidad con
el apartado a) del pérrafo 4, tendrén 1a facultad, no mis tarde de
scis meses después de la fecha de aplicacidn de esa medida, de
modificar o retirar, cuando expire un plazo de treinta dias a contar
de la fecha en que las PARTES CONTRATANTES hayan recibido una
notificacién escrita a este respecto, concesiones substancialmente
equivalentes que hayan sido negociadas originalmente con la parte
contratante demandante.

5. Antes del 1.9 de enero de 1958 y de 1a expiracién de cualquier otro
perfodo de aquellos a que se refiere ¢l parrafo 1, toda parte contratante
podri, mediante notificacién a las PARTES CONTRATANTES, reservarse el
derecho, durante el curso del prdximo periodo, de modificar la ‘lista
correspondiente, a condicién de que se ajuste a los procedimientos definidos
en los pArrafos 1 a 3. Si una parte contratante hace uso de esta facultad,
toda otra parte contratante podré modificar o retirar, durante el mismo
perfodo, cualquier concesién negociada originalmente con dicha parte
contratante, siempre que se ajuste a los mismos procedimientos.

Articulo XXVIII bis
Negociaciones arancelarias

1. Las partes contratantes reconocen que los derechos de aduana
constituyen con frecuencia serios obsticulos para el comercio; por esta
razén, las negociaciones tendientes, a base de reciprocidad y de ventajas
mutuas, a reducir substancialmente el nivel general de los derechos de
aduana y de las demés cargas percibidas sobre 1a importacién y la exporta-
cién, y en particular a la reduccién de los derechos elevados que obstaculizan
las importaciones de mercancias incluso en cantidades minimas, revisten,
cuando se efectdan tenicndo debidamente en cuenta los objetivos del
presente Acuerdo y las distintas necesidades de cada parte contratante, una
gran importancia para la expansién del comercio internacional. Por con-
siguiente, las PARTES CONTRATANTES pueden organizar periédicamente tales
negociaciones.

2. a) Las negociaciones efectuadas de conformidad con el presente
articulo pueden referirse a productos elegidos uno a uno o fundarse en los
procedimientos multilaterales aceptados por las partes contratantes in-
teresadas. Dichas negociaciones pueden tener por objeto la reduccién de
los derechos, su consolidacién al nivel existente en el momento de la nego-
ciacién o ¢l compromiso de no elevar por encima de niveles determinados
un derecho dado o los derechos medios que gravan a categorias especificadas
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de productos. La consolidacién de derechos de aduana poco elevados o de
un régimen de exencién de derechos serd reconocida, en principio, como
una concesién de valor equivalente a una reduccién de derechos elevados.

b) Las partes contratantes reconocen que, en general, el éxito de
negociaciones multilaterales dependeria de la participacién de cada parte
contratante cuyos intercambios con otras partes contratantes representen
una proporcién substancial de su comercio exterior.

3. Las negociaciones serfin efectuadas sobre una base que permita tener
suficientemente en cuenta:

a) las necesidades de cada parte contratante y de cada rama de la
produccién;

b) l1a necesidad de los paises poco desarrollados de recurrir con mis
flexibilidad a la proteccién arancelaria para facilitar su desarrollo
econdmico, ¥ 1as necesidades especiales de cstos paises de mantener
derechos con fines fiscales;

¢) cualesquicra otras circunstancias que puveda ser ncoesario tomar en
consideracién, incluidas las necesidades de las partes contratantes
interesadas en materia fiscal ® y de desarrollo, asi como sus necesi-
dades estratégicas, etc.

Articulo XXIX
Relacién del presente Acuerdo con lu Carta de Lo Habana

1. Las partes contratantes sec comprometen a observar, en toda la medida
que sea compatible con los poderes ejecutivos de que disponen, los principios
generales enunciados enlos capitulos 1 a V1 inclusive y en el capitulo IX de la
Carta de La Habana, hasta que acepten ésta con arreglo a sus reglas
constitucionales *.

2. Se suspenderd la aplicacién de 1a Parte 11 del presente Acuerdo
en 1a fecha en que entre en vigor la Carta de La Habana.

3. Siel dia 30 de septiembre de 1949 la Carta de La Habana no hubicra
entrado adn en vigor, las partes contratantes se reunirin antes del 31 de
diciembre del mismo afio para decidir si se debe modificar, completar o
mantener ¢l presente Acuerdo.

4. Si, en cualquier momento, la Carta de La Habana dejara de estar en
vigor, las PARTES CONTRATANTES s¢ reunirian lo antes posible para decidir
si sc debe completar, modificar o mantener el presente Acuerdo. Hasta el
dia en que adopten una decisién a este respecto, la Parte Il del preseate
Acuerdo estard de nuevo en vigor, sobrentendiéndose que las disposiciones
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de dicha parte, salvo las del articulo XXIT, se sustituirin, muzatis mutan-
dis, por el texto que figure en ese momento en la Carta de La Habana, y en
1a inteligencia de que ninguna parte contratante cstark obligada por las
disposiciones que no le obliguen en el momento en que la Carta de
La Habana deje de estar en vigor.

S. En caso de que una parte contratante no haya aceptado la Carta de
La Habana en la fecha en que entre en vigor, las PARTES CONTRA TANTES
conferenciardn para decidir si, y en qué forma, debe completarse o modifi-
carse ¢l prescate Acuerdo en la medida en que afecte a las relaciones entre
la parte contratante que no haya aceptado la Carta y las demis partes con-
tratantes. Hasta ¢ dia en que se adopte una decisién al respecto, seguirin
aplicindose las disposiciones de 1a Parte I del presente Acuerdo entre
dicha parte contratante y las demis partes contratantes, no obstante las
disposiciones de! pirrafo 2 del presente articulo.

6. Las partes contratantes miembros de la Organizacién Internacional
de Comercio no invocarin las disposiciones del presente Acuerdo para
impedir la efectividad de cualquicr disposicién de 1a Carta de La Habana.
La aplicacién del principio a que se refiere este pirrafo a una parte contra-
tante que no sca miembro de la Organizacién Internacional de Comercio
serd objeto de un acuerdo de conformidad con las disposiciones del pirrafo S
de este articulo.

Articalo XXX

Enmiendas
1. Salvo en los casos en que se prevén otras disposiciones para efectuar
modificaciones en el presente Acuerdo, las enmiendas a las disposiciones
de 1a Parte [ del mismo, a las del articulo XXIX o a las del presente ar-
ticulo entrarin en vigor tan pronto como hayan sido aceptadas por todas las
partes contratantes, y las enmiendas a las demis disposiciones del presente
Acuerdo entrardn en vigor, en lo que se reficre a las partes contratantes que
las acepten, tan pronto como hayan sido aceptadas por los dos tercios de

las partes contratantes y, después, con respecto a cualquier otra parte con-
tratante, tan prooto como las haya aceptado.

2. Toda parte contratante que acepte una enmienda al presents Acuverdo
depositard en poder del Secretario General de las Naciones Unidas ua instru-
mento de aceptacién en un plazo que serd fijado por las PARTES CONTRA-
‘TANTES. Estas podrin decidir que una enmienda que haya entrado en vigor
de conformidad con el presente articulo tiene tal cardcter que toda parte
contratante que no la haya aceptado en el plazo que ellas fijen podrd
retirarse del presente Acuerdo o podri, con su consentimiento, costinuar
siendo parte en €L
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Articalo XXXI

Retiro

Sin perjuicio de las disposiciones del pirrafo 12 del articulo XVIII,
del articulo XXIII o del pirrafo 2 del articulo XXX, toda parte contratante
podri retirarse del presente Acuerdo o efectuar el retiro de uno o de varios
territorios aduaneros distintos que estén representados por ella internacio-
nalmente y que gocen en es¢e momento de una autonomia completa en 12
direccién de sus relaciones comerciales exteriores y en las demis cuestiones
tratadas en el presente Acuerdo. El retiro serd efectivo a la expiracién de
un plazo de seis meses a contar de la fecha en que ef Secretario General de
las Naciones Unidas reciba una notificacién escrita de dicho retiro.

~

Articulo XXXII

Partes contratantes

{. Serin considerados como partes contratantes del presente Acuerdo
fos gobiernos que apliquen sus disposiciones de conformidad con el articulo
XXVI o con el articulo XXXIII o en virtud de! Protocolo de aplicacién
provisional.

2. Las partes contratantes que hayan aceptado el presente Acuerdo de
conformidad con el pirrafo 4 del articulo XXV podrén, en todo momento,
después de 1a catrada en vigor del presente Acuerdo de conformidad con ¢l
pérrafo 6 de dicho articulo, decidir que una parte contratante que no haya
aceptado el presente Acuerdo con arreglo a este procedimiento cesara de ser
parte contratante.

Articalo XXXIIT

Accesién

Todo gobierno que no sea parte en el presente Acuerdo o todo gobierno
que obre cn nombre de un territorio aduancro distinto que disfrute de
completa autonomia en la direccién de sus relaciones comerciales exteriores
y en las demis cuestiones tratadas en el presente Acuerdo, podra acceder
a él en su propio nombre o ca ¢l de dicho territorio, en las condiciones que
fijen dicho gobierno y las PARTES CONTRATANTEs. Las decisiones a que se
refiere este pirrafo las adoptardn las PARTES CONTRATANTES por mayoria
de los dos tercios.
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Articulo XXXIV

Anexos

Los anexos del presente Acuerdo forman parte integrante del mismo.

Articulo XXXV

No aplicacién del Acuerdo entre partes contratantes

1. El presente Acuerdo, o su articulo I, no se aplicard entre dos partes
contratantes:

a) si ambas partes contratantes no han entablado negociaciones aran-
celarias entre ellas; y

b) si una de las dos partes contratantes no consiente dicha aplicacién
en el momento en que una de cllas liegue a ser parte contratante.

2. A peticién de una parte contratante, las PARTES CONTRATANTES podrin
examinar la aplicacién del presente articulo en casos particulares y formular
recomendaciones apropiadas.

PARTE IV*
COMERCIO Y DESARROLLO

Articalo XXXV1

Principios y objetivos

1. * Las partes contratantes,

a) conscientes de que los objetivos fundamentales del presente Acuerdo
comprenden la elevacién de los niveles de vida y el desarrollo pro-
gresivo de las economias de todas las partes contratantes, y conside-
rando que la realizacién de estos objetivos es especialmente urgente
para las partes contratantes poco desarrolladas;

b) considerando que los ingresos de exportacién de las partes contra-
tantes poco desarrolladas pueden desempefiar un papel vital en su
desarrollo econdmico y que el aleance de esta contribucién depende
tanto de los precios que dichas partes contratantes pagan por los
productos esenciales que importan como del volumen de sus exporta.
ciones y de los precios que perciben por los productos que exportan;

¢) comprobando que existe una gran diferencia entre los niveles de vida
de los paises poco desarrollados y los de los demds paises;

d) reconoc’zndo que es indispensable una accidn individual y colectiva
para promover ¢l desarrollo de las economlas de las partes contra-
tantes poco desarrolladas y para lograr la elevacién ripida de los
niveles de vida de estos paises;

e) reconociendo que el comercio internacional, considerado como
instrumento de progreso econdmico y social, debe regirse por reglas
y procedimientos — y por medidas acordes con tales reglas y procs-
dimientos — que scan compatibles con los objetivos enunciados en
el presente articulo;

f) notando que las PARTES CONTRATANTES pueden facultar a las partes
contratantes poco desarrolladas para que apliquen medidas espe-
ciales con objeto de fomentar su comercio ¥ su desarrollo;

convienen en lo siguiente:

2. Es necesario asegurar un aumento ripido y sostenido de los ingresos
de exportacién de las partes contratantes poco desarrolladas.
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3. Es necesario realizar esfuerzos positivos para que las partes contra-
tantes poco desarrolladas obtengan una parte del incremento del comercio
internacional que corresponda a las necesidades de su desarrolio econémico.

4. Dado que numerosas partes contratantes poco desarrolladas siguen
dependiendo de la exportacién de una gama limitada de productos prima-
rios ®, es necesario asegurar para estos productos, en la mayor medida
posible, condiciones mis favorables y aceptables de acceso 2 los mercados
mundiales y, si procede, claborar medidas destinadas a estabilizar y a
mejorar la situacién de los mercados mundiales de esos productos, inclu-
yendo, en particular, medidas destinadas a estabilizar los precios 2 niveles
equitativos y remuneradores, que permitan la expansida del comercio y de la
demanda mundiales, ast como un crecimiento dindmico y constante de los
ingresos reales de exportacién de dichos paises a fin de procurarles recursos
crecientes para su desarrollo econdmico.

5. La expansidn ripida de las economias de las partes contratantes poco
desarrolladas se facilitard mediante la diversificacién ® de la estructura de
dichas economias y evitindoles que dependan excesivamente de 12 exporta-
cidén de productos primarios. Por consiguicnte, es necesario asegurar en la
medida mis amplia posible, y en condiciones favorables, un mejor acceso a
los mercados para los productos transformados y los articulos manufactu-
rados cuya exportacién ofrece o puede ofrecer un interés especial para las
partes contratantes poco desarrolladas.

6. Debido a la insuficiencia cronica de los ingresos de exportacién y
otros ingresos en divisas de las partes contratantes poco desarrolladas,
existen relaciones importantes entre el comercio y la aynda financiera para
el desarrollo. Por lo tanto, es necesario que las PARTES CONTRATANTES y las
instituciones internacidnales de préstamo colaboren estrecha y permanente-
mente a fin de que puedan contribuir con 1a mixima cficacia a aliviar las
cargas que asumen dichas partes contratantes poco desarrolladas en el
interés de su desarrollo econémico.

7. Es necesaria una colaboracidn apropiada entre las PARTES CONTRA-
TANTES, otras organizaciones intergubernamentales y los érganos ¢ institu-
ciones de las Naciones Unidas, cuyas actividades estin relacionadas con
el desarrollo comercial y econdmico de los paises poco desarrollados.

8. Las partes contratantes desarrolladas no esperan reciprocidad por
los compromisos contraidos por ellas en negociaciones comerciales de redu-
cir o suprimir los derechos de aduana y otros obsticulos al comercio de las
partes contratantes pocp desarrolladas *.

9. La adopcién de medidas para dar efectividad a estos principios y
objetivos ser objeto de un esfuerzo consciente y tenaz de las partes contra-
tantes, tanto individual como colectivamente.
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Articulo XXXVII
Compromisos

1. Las partes contratantes desarrolladas deberdn, en toda la medida
de lo posible — es decir, excepto en ¢l caso de que lo impidan razones impe-
riosas que, eventualmente, podrin incluir razones de caricter juridico —,
cumplir las disposiciones siguicntes:

a) conceder una gran prioridad a la reduccién y supresién de los obs-
ticulos que se oponen al comercio de los productos cuya exportacién
ofrece o puede ofrecer un interés especial para las partes contra-
tantes poco desarrolladas, incluidos los derechos de aduana y otras
restricciones que entrafien una diferenciacién irrazonable entre esos
productos en su forma primaria y después de transformados *;

b) abstencrse de establecer o de aumentar derechos de aduana u obs-
ticulos no arancelarios 2 la importacidn respecto a productos cuya
exportacién ofrece o puede ofrecer un interés especial para las partes
contratantes poco desarrolladas;

¢) i) abstenerse de establecer nuevas medidas fiscales,

ii) conceder, en toda modificacidn de la politica fiscal, una gran
prioridad a la reduccién y a la supresidn de las medidas fiscales
vigentes,

que tengan por resultado frenar sensiblemente ¢! desarrollo del
consumo de productos primarios, en bruto o después de transforma-
dos, que se producen, en su totalided o en su mayor parte, ¢n los
territorios de las partes contratantes poco desarroliadas, cuando
dichas medidas se apliquen especificamente a esos productos.

2. g) Cuando se considere que no se cumple cualquiera de las disposi-
ciones de los incisos a), b) o ¢) del parrafo 1, la cuestién serd sedalada a
Ia atencidn de las PARTES CONTRATANTES, ya sea por la parte contratante que
no cumpla las disposiciones pertinentes, ya sca por cualquier otra parte
contratante interesada,

b) i) A solicitud de cualquier parte contratante interesada y sin
perjuicio de las consultas bilaterales que, eventualmente, puedan
emprenderse, las PARTES CONTRATANTES realizarin consultas
sobre Ia cuestidn indicada con la parte contratante concernida y
con todas las partes contratantes interesadas, con objeto de llegar
a soluciones satisfactnrias para todas las partes contratantes
concernidas, a fin de realizar los objetivos enunciados en ¢l
articulo XXXVI. En-esas consultas se examinarin las razones
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invocadas en los casos en que no s¢ hayan cumplido las disposi-
ciones de los incisos a), b) o ¢) del phrrafo 1.

ii) Como la aplicacién de las disposiciones de los incisos a ), ) o ¢)
del parrafo 1 por partes contratantes individualmente puede
efectuarse mis ficilmente en ciertos casos si s¢ lleva a cabo en
una accién colectiva con otras partes contratantes desarrolladas,
las consultas podrin, en los casos apropisdos, tender a ese fin.

iii) En los casos apropiados, las consultas de las PARTES CONTRA-
TANTES podrin también tender a la realizacién de un acuerdo
sobre una accién colectiva que permita lograr los objetivos del
presente Acuerdo, segln estd previsto en el plrrafo 1 del ar-
ticulo XXV.

3. Las partes contratantes desarrolladas deberdn:

a) bacer cuanto esté a su alcance para mantener los mirgenes comer-
ciales a niveles equitativos en los casos en que el gobierno determine,
directa o indirectamente, el precio de venta de productos que se
producen, en su totalidad o en su mayor parte, cn los territorios de
partes contratantes poco desarrolladas;

b) considerar activamente la adopcién de otras medidas ® cuya finalidad
sea ampliar las posibilidades de incremento de las importaciones
procedentes de partes contratantes poco desarroliadas, y colaborar
con este fin en una accién internacional apropiada;

c) tener especialmente en cuenta los intereses comerciales de las partes
contratantes poco desarrolladas cuando consideren la aplicacién
de otras medidas autorizadas por el presente Acuerdo para resolver
problemas particulares, y explorar todas las posibilidades de reme-
dios constructivos antes de aplicar dichas medidas, en los casos en
que éstas perjudiquien los intereses fundamentales de aquellas partes
contratantes.

4. Cada parte contratante poco desarrollada conviene en tomar medidas
apropiadas para la aplicacién de las disposiciones de la Parte IV en bene-
ficio del comercio de las deméis partes contratantes poco desarrolladas,
siempre que dichas medidas sean compatibles con las necesidades actuales
y futuras de su desarrollo, de sus finanzas y de su comercio, teniendo en
cuenta tanto la evolucidn anterior del intercambio como los intereses comer-
ciales del conjunto de las partes contratantes poco desarrolladas,

5. En el cumplimiento de los compromisos enunciados en los parrafos 1
a 4, cada parte contratante ofrccerd a cualquiera o cualesquiera otras partes
contratantes interesadas 1a oportunidad ripida y completa de celebrar con-
sultas segin los procedimientos normales del presente Acuerdo con respecto
a cualquier cuestién o dificultad que pueda plantearse.
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Articalo XXXVINII

Accion colectiva

1. Las partes contratantes, actuando colectivamente, colaborardn dentro

del marco de] presente Acuerdo y fuera de €1, segtn sea apropiado, para
promover la realizacién de los objetivos enunciados en el articulo XXXVI.

2. Especialmente, las PARTES CONTRATANTES deberin:

a) en los casos apropiados, obrar, incluso por medio de arreglos
internacionales, a fin de asegurar condiciones mejores y aceptables
de acceso a los mercados mundiales para los productos primarios
que ofrecen un interés particular para las partes contratantes poco
desarrolladas, y con objeto de claborar medidas destinadas a esta-
bilizar y a mejorar la situacidén de los mercados mundiales de esos
productos, incluyendo medidas destinadas a estabilizar los precios
a niveles equitativos y remuneradores para las exportaciones de
tales productos;

b) procurar conseguir en materia de politica comercial y de desarrollo
una colaboracién apropiada con las Naciones Unidas y sus érganos
e instituciones, incluso con las instituciones que se creen eventual-
mente sobre 1a base de las Recomendaciones de Ia Conferencia de
1as Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo;

¢) colaborar ¢n ¢l anAlisis de los planes y politicas de desarrollo de las
partes contratantes poco desarrolladas consideradas individual-
mente y en ¢l examen de las relaciones entre el comercio y la ayuda,
a fin de claborar medidas concretas que favorezcan el desarrollo del
potencial de exportacién y faciliten el acceso a los mercados de expor-
taci6n para los productos de las industrias desarrolladas de ese modo,
Y, a este respecto, procurar conseguir una colaboracién apropiada
con los gobiernos y las organizaciones internacionules, especial-
mente con las organizaciones competentes en materia de ayuda finan-
ciera para ¢l desarrollo econémico, para emprender cstudios siste-
miticos de las relaciones entre ¢l comercio y la ayuda en el caso de
las partes contratantes poco desarrolladas, consideradas individual-
mente, a fin de determinar en forma clara ¢l potencial de exporta-
cién, las perspectivas de los mercados y cualquicr otra accidn que
pucda ser necesaria;

d) vigilar en forma permanente la evolucién del comercic mundial,
especialmente desde el punto de vista de la tasa de expansién del
comercio de las partes contratantes poco desarrolladas, y formular
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e)

/)

a las partes contratantes las recomendaciones que parezcan apro-
piadas teniendo en cuenta las circunstancias;

colaborar en Is bisqueda de métodos factibles para la expansién
del comercio a los efectos del desarrollo econémico, por medio de
una armonizacién y un ajuste, en ¢l plano internacional, de las
politicas y reglamentaciones nacionales, mediante I8 aplicacién de
normas técnicas y comerciales referentes a s produccién, los trans-
portes y Ia comercializacién, y por medio de la promocién de las
exportaciones a través del establecimiento de dispositivos que per-
mitan aumentar la difusién de la informacién comercial y desarrollar
] estudio de los mercados;

adoptar las disposiciones institucionales que sean necesarias para
promover Ia consecucién de los objetivos enunciados en el articulo
XXXVI y para dar efectividad a las disposiciones de Is presente
Parte.

ANEXO A

LISTA DR LOS TERRITORIOS ALUDIDOS EN EL APARTADO a)
DEL PARRAPO 2 DEL ARTICULO PRIMERO

Reino Unido de Gran Bretaifia ¢ Irlanda def Norte
Tesritorios dependientes del Reino Unido de Gran Bretaila ¢ Irlanda del Norte
Canadd

Commonwealth de Australia

Territorios dependientes del Commonwealth de Australia
Nueva Zelandia

Territorios dependientes de Nueva Zelandia

Uniéa Sudafricana, con inclusién de Africa Sudoccideatal
Irlanda

India (en fecha 10 de abril de 1947)

Terranova

Rhodesia del Sur

Birmanis

Ceilin

Algunos de los territorios enumerados mantienen en vigor dos 0 més tarifas
arancelarias preferenciales para ciertos productos. Estos territocios podrin, por
medio de un acuerdo con las demds partes contratantes que scan los abastece-
dores principales de dichos productos entre los pafses beneficiarios de 1a cliusula
de 1a nacién mds favorecida, reemplazar esas tarifas prefe iales por un |
ldmmmdamculﬁnmquc, en conjunto, nO sea menos favorable para los

ficiarios do esta cliusula que las preferencias vigentes antes de
la substitocién,

La imposicién de un margen equivalente de preferencia arancelaria en substitu-
cién del margen de preferencia existente en 1a aplicacién de un impuesto interior,
en fecha 10 de abril de 1947, exclusivamente entre dos 0 miés de los territorios

dosenel p anexo.oeumbsumaéndelos;werdospmfetcncida
annuauvuamnesemﬁaedpﬁnfosx_ , DO serd idcrada como un
aumento del margen de preferencia arancelaria,

Los acucrdos preferenciales previstos en ¢l apartado b) del pimmafo 5 del
articulo XIV son 1ot que estaban en vigor en el Reino Unido el 10 de abril de 1947,
en virtud de acoerdos celebrados con los Gobiernos del Canadi, de Australia y
de Nueva Zelandia en 1o que concierne a la carmne de vaca y de ternera congelada
ymﬁipndn.ahmmedcamcroydecodauoonphd;.lhumedepuemo
congelada y refrigerada y al tocino. Sin perjuicio de cualquicr medida adoptada
envumdddnpuudoh)ddnnlculoxx.cmtchmtmaéndeehnunarosubs-
tituir estos d larias y de entablar negociaciones
eonsteﬁn.bmhmuwpouble.muelospdnmmdosdcmmmhsun-
cial, directa o indire en d

Empuamwhedﬂquﬂudepeﬂaﬂuummtopiﬁasvm&emﬁxn
Zelandia el 10 de abril de 1947 serd iderado, a los efe de aplicacion del
MAqudo.comoundaechodendmmdcconfomidldeondunkulo
primero. La asignacién de contingentes en dicho pais a los arrendatarios de
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pc!!cuhsuncmtogﬂﬁus,enwprellbdeabﬁldcl%7 serd considerada, a los
ti Acuerdo, como un contingente de proyeccioén

enelsenndoddmhﬂolv
En la lista anterior no se han citado separados los Dominios de Indis y Paquis-
tin porque el 10 de abril de 1947 no existian en calidad de tales.

ANEXO B

LISTA DE LOS TERRITORIOS DE LA UNION FRANCESA ALUDIDOS EN EL APARTADO b)
DEL PARRAFO 2 DEL ART{CULO PRIMERD

Francia

Africa Ecuatorial francesa (Cuenca convencional del Congo ! y otros tefritorios)
Africa Occidental francesa

Cameriin bajo administracién fiduciaria fr s

Costa francusa de los Somalies y Dependencias

Establecimientos franceses del Condominio de las Nuevas Hébridas
Establecimientos franceses de Oceania

Indochina

Madagascar y

Marruecos (Zona francesa) !

Nucva Caledonia y Dependencias
Saint-Pierre y Miquelén

Togo bajo administracién fiduciaria fr '
Tunez

ANEXO C

LISTA DE 1€S TERRITORIOS ALUDIDOS EN EL APARTADO b} DEL PARRAFO 2
DEL ARTICULO PRIMERO EN LO QUE CONCIERNE A LA UNIGN ADUANERA DE
Bt1Gica, LUXEMBURGO Y Palses Baros

Unién econémica bélgico-luxemburguesa
Congo belga

Ruanda-Urundi

Paises Bajos

Nueva Guinea

Surinam

Antillas neerlandesas

Repdblica de Indonesia

Para la importacién en los territorios que constituyen l1a Unién aduanera sola-
mente,

! Para la importacida en la metrdpoli y en Jos territorios de 1a Unibn frencesa.
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ANEXO D

LISTA D2 LOS TERRITORIOS ALUDIDOS EN EL APARTADO b) DEL PARRAFO 2
DEL ARTICULO PRIMERO EN LO QUE CONCIERNE A L0S ESTADOS UNIDOS DE AMERICA

Estados Unidos de América (territorio aduanero)
Territorios dependientes de los Estados Unidos de América
Republica de Filipinas

La imposicién de un margen equivalente de pref i faria en substi-
tucién del margen de preferencia existente en h aplicacién de un impuesto inte-
rior en fecha de 10 de abril de 1947, exclusivamente entre dos o varios de los
territorios dosenel p anexo, no serd considerada como un aurnento
del margen de preferencia arancelaria,

ANEXO E

LiSTA DE LOS TERRITORIOS A LOS QUE SE APLICAN LOS ACUERDOS PREFERENCIALES
CONCERTADOS ENTRE CHILE Y LOS PAISES VECINOS ALUDIDOS EN EL APARTADO d)
DEL PARRAFO 2 DEL ART{CULO PRIMERO

Preferencias en vigor exclusivamente entre Chile, por una parte, y

1.° Argentina

2.¢ Bolivia

3.0 Pen,
Ppor otra parte.

ANEXO F
LISTA DE LOS TERRITORIOS A LOS QUE SE APLICAN LOS ACUERDOS PRIFERENCIALES
CONCERTADOS ENTRE SIRIA Y LIBANO Y LOS PAISES VECINOS ALUDIDOS
EN EL APARTADO d)} DEL PARRAFO 2 DEL ARTICULO PRIMERO

Preferencias en vigor exclusivamente entre Ia Unién aduancra libano-siria,
poOr una parte, y

1.9 Palestina

2.2 Transjordania,
POr otra parte.

ANEXO G
FECHAS FUADAS PARA LA DETERMINACION DE LOS MARGENES MAXIMOS DE PREFERENCIA
MENCIONADOS EN EL PARRAFO 4 DEL ART{CULO PRIMERO

Australia . . . . ... 0.0 el 15 de octubre de 1946

Capadd . . ... .. ... ... 1.0 de julio de 1939
Francia . . . ¢ v v v v v v o v o 0w e e . 1.0 de enero de 1939
RhodesiadelSur . . . . . . ... ... .... 1.2 de mayo de 194]
Unién aduanera lfbano-siria . . . . . ... ... 30 de noviembre de 1938
Unién Sudafricana . . . . . . . e e e e 1.0 de julio de 1938




ANEXO H

PORCENTAJE DEL COMERCIO EXTERIOR TOTAL QUE HA DE UTILIZARSE PARA CALCULAR
EL PORCENTAJE PREVISTO EN EL ARTICULO XXVI

(promedio del perfodo 1949-1953)
Si, antes de Ia accesién del Gobierno ded Japéa al Acverdo Generl, el pro-
sente A do ha sido aceptado por partes cuyo Teio exterior

indicado ¢n la columna I represente el porcentzje do este comercio fijado en el
pirrafo 6 det articulo XXVI, 1a columna I serd vilida a los efectos de 1a aplica-
cién de dicho pirrafo. Si el presente Acuerdo no ha sido aceptado asi antes de la
accesién del Gobierno del Japédn, la columna II serd vilida a los efectos do la
aplicacion del pirrafo mencionado.

Columma 1 Colurma I
(partes (partes
¢l 1.¢ de marzo ellede
de 1955) de 1935 y Japén)
Alemania (Repiblica Federalde) . . 53 52
Austalia . . . .. .. .. .. .. 3,1 Jo
Austria . . . . . . . e e e ., 09 0.8
Bélgica-Luxemburgo . . . . . . .. 43 42
Birmania . ... . ... e 03 03
Brasit . ............. 2,5 2,4
Canadd, . ............ 6,7 6,5
Ceildn . . ... ... ... .. 05 0,5
Cuba. . ..... ...... 1.1 1,1
Checoslovaquia . . .. .. .. .. 14 1,4
Chile. . ..... e e e e s 0,6 0,6
Dipamaraa . . .. ... ... .. 1,4 14
Estados Unijdos de América . . . . . 20,6 20,1
Finlandia . . . . . .. e e e e 1,0 1.0
Francia. . .. .. .. ... ... 8.7 8,5
Grecia . . ... .. 00 0,4 04
Haitl. .............. (18] 0,1
Indig., . . . .. ¢ v o v oo 24 24
Indonesia . . . . . ... ... .. 1,3 1,3
Ttalia. . . ... ......... 29 2,8
Nicaragua . . . ... .. .. .. 0,1 0,1
Noruegh . . .. v e v v v v v oo L1 L1
NuevaZelandia . . ... ... .. 1,0 1,0
Paiscs Bajos (Reino dedos) . . . . . 4,7 4.6
Paquistin, . . . ... .. .. .. 09 08
Perh . .. ......... .. .04 04
ReinoUnido . . . ... ... .. 20,3 19,8
Repiblica Dominicana . . . . . . . 01 o,
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Columna I Colwnna I
(pastes (partes
¢l 1.* de marzo el 1.° de marzo

de 1955) de 1955 y Japén)
Suecia . ... . e e e e e e 25 2,4
Turquia . . . . ¢ . .0 e . e 0,6 0,6
Unién Sudafricana . . . . . . . . . 1,8 1.8
UugusyY . « « « « o o = o s o s = 0,4 0,4
Japbn .. ... oL e e o e -— 2,3

100,0 100,0
Nota: Estos por jes han sido calculad. iendo en cuenta ¢l comercio

de todos Jos territorios a los cuales se aplica el Acuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio.

ANEXO 1

NOTAS Y DISPFORICIONES SUPLEMENTARIAS

Al articulo primero

Pdrrafo 1

Las obligaciones consignadas en ¢l pirmafo I del articulo primero con refe-
rencia a los pirrafos 2 y 4 del articulo 111, asf como las que cstin consignadas
en el apartado b) del pirrafo 2 dej articulo II con referencia af articulo VI serdn
consideradas como comprendidas en 1a Parte 11 a los efectos del Protocolo de
aplicacién provisional.

Las referencias a los pdrrafos 2 y 4 del articulo 113, que figuran en e pirrafo
anterior, asi como en el pimmafo 1 del articulo primero, 0o se aplicarin hasta que
se haya modificado el articulo I1I por 1a entrada en vigor de Ia enmienda prevista
en ¢l Protocolo de modificacién de 1a Parte I1 y del articulo XXVI del Acuerdo
Genceral sobre Aranceles Aduaneros y Comercio, de fechs 14 de septiembre de
19482,

Pdrrafo 4

1. La expresién «margen de preferencia » significa la diferencia absoluta
queexkzcenmdderechodendmapliabknhmdbnmbfnvomdd&yd
derecho preferencial para ¢l mismo producto, y no 1a relacién catre ambos. Por
ejemplo:

1) Si el derecho de la naci6n mis favorecida cs de un 36 por ciento ad valorem
¥ el derecho preferencial de un 24 por ciento ad valorem, ¢l margen de pre-
ferencia serd de un 12 por ciento ad wkorem, y no un tercio del derecho
de 1a nacién mds favorecida.

1 Este Protocolo entrd en vigor el 14 de diciembre de 1948,
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Z)Siddendnodehménmhhvmwdaadeunﬁpotumtodmbmn
¥y o derech encial estd expresado como igual & los dos tercios del
duadxodehmdnmhhvomddn,elmdewdamdswddc
un 12 por ciento ad valorem.

3) Si of derecho de 1a nacién més favorecida es de 2 francos poc kilogramo
y of derecho preferencial de 1,50 francos por kilogramo, el margen de pre-
ferencia serk de 0,50 francos por kilogramo.

2. Las medidas aduancras que se indican a continuacidn, adoptadas de con-
formidad con procedimientos uniformes establecidos, no serdn consideradas
como contrarias a uns consolidacién general de los mirgenes de preferencia:

) El restablcimiento, para un producto importado, de una clasificacién
arancelaria o de una tasa de derechos normalmente aplicables 2 dicho
producto, en los casos en que la aplicacién de esta clasificacién o de esta
tasa de derechos hubiera estado suspendida o sin efecto temporalmente
en fecha 10 de abril de 1947; y

ii) La clasificacién de un producto en una partida arancelaria distiota de
aquella en la cual estaba clasificado el 10 de abril de 1947, en los casos en
thlemlwénmneckmpmvudanmxzqmmpmdwopuede
ser clasificado en mds de una partida arancelaria.

Al articulo I
Pdrrgfo 2 a)

La referencia al pirrafo 2 de! articulo 1IT, que figura en «f apartado a) del
phmafo 2 del articulo II, no se aplicard hasta que se haya modificado ¢l articulo
I por 1a entrada en vigor de Ia enmienda prevista en el Protocolo de modifica-
cidn de Ia Parte 11 y del articulo XXVI del Acuerdo G ] sobre A )
Aduaneros y Comercio, de fecha 14 de septiembre de 1948 3,

Pdrrafo 2b)

Véase Ia nota relativa al pérrafo 1 del articulo primero.
Pdrrafo 4

Salvo acuerdo expreso entre las es contratantes que hayan negociado
criginalmente Ia concesion, las di 3 del pdrmafo 4 se aplicarin teniendo

en coenta las del articulo 31 de 1a Carts de La Habana,

Al articulo 111

Todo impuesto interior u otra carga interior, o toda ley, reglamento o prescrip-
cidn de la clase a que se reficre e pirrafo 1, que se aplique al producto importado y
al producto nacional similar y que haya de ser percibido o impucsto, en el caso
del producto importado, en el momento o en el lugar de la importacion, serd,
sin embargo, considerado como un impuesto interior u otra carga interior, o

1 Este Protocob entrd en vigor el 14 de diciembre de 1948,
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como una ley, reglamento o prescripcién de Ia clase mencionada en of péreafo 1,
y estard, por consiguiente, sujeto a las disposiciones del articulo 1L
Pdrrafo 1

La aplicacion del parmafo 1 a los impuestos interiores establecidos por los
gobiernos o sutoridades locales del territorio de una parts coatratante estard
sujeta a las disposiciones del Ultimo phrrafo del articulo XXIV. La expresidn
« las medidas razonables que estén a su alcance w que figura en dicho pirrafo
no debe interpretarse como que obliga, por ejemplo, a una parte contratantz a la
derogacién de disposiciones legislativas nacionales que faculten a los gobiemnos
focales para establecer impuestos interiores que, aunque sean contrarios en la
forma a la letra del articulo HI no 1o sean, de hecho, a su espirity, si tal deroga-
cién pudiera causar graves dificuliades financieras a los gobiernos o autoridades
locales interesados. En lo que concierne a los impuestos establecidos pot taks
gobicrnos 0 autoridades locales, que sean contrarios tanto a la letra como al
espiritu del articulo III, Ia expresién « las medidas razonables que estén a su

. alcance » permitiri a cualquier parte contratante suprimir graduaimente dichos

impuestos en el curso de un periodo de icibén, si su supresidn sibita pudi
crear graves dificultades administrativas y financieras.
Pdrrafo 2

Un impuesto que se ajuste a las prescripciones de Ia primera frase del pérrafo 2
no deberd ser considerado como incompatible con las disposiciones de 1a segunda
fruennoenmodequeh-yaoompewnd&enm.pormp-ne.dpmdnao
sujeto al impucesto, ¥, por otra parte, un producto directamente competidor o

que puede substituirlo directamente y que no esté sujeto a un impuesto similar.

Pdrrafo 5
Toda reglamentacién compatible con las disposiciones de Ia primera frue
i de la

del pdrrafo 5 no serd iderada tnnauhs‘

frase, cuando ¢l pais que la apliq idad bstanciaks todos
ImmosqmmobmodedwhamdnmmNonpodﬂmquc
una reglamentacién es compatible con las disposici da frasc
mvoandodbecbodequel!mmrumpmporuénounhdlddctminadaa
cada uno de los productos objeto de Ia regia én se ha ido una rcla-

cidn equitativa entre los productos importados y los produaos nacionales.

Al artleulo V
Pérrafo 5
En lo que concierne a los gastos de transporte, €l principi iado en el
pérrafo S se aplica a los prod similares transportados por la misma ruta en
condiciones andlogas.
Al articulo V1
Pdrrafo 1

1. El dumping disimulado practicado por empresas asociadas (es decir, la
venta hecha por un importador a un precio inferior al Gue corresponde al precio



70 ANEXO 1

facturado por un exportador con el que aquél esté asociado e inferior también
al precio que rija en el pafs exportador) constituye una forma de dumping de pre-
cios en la que el margen de éste puede ser calculado sobre la base del precio al
cual el importador revende Ias mzrcancias,

Jos precios interiores los fija el Estado, 1a determinacién de la i
do Jos precios a los fines del pirrafo 1 puede ofrecer dificultades especiales y que,
en tales casos, las partes contratantes importadoras pueden juzgar necesario
tener en coenta la posibilidad de que una comparacién exacta con los precios
intetiores de dicho pais no seca siempre apropiada.

Pdrrafos 2y 3

1. Como sucede en otros muchos casos en Iz prictica aduanera, una parte
contratante podrk exigir una garantia razonsble (fanza o depdsito en efectivo)
por ¢l pago de derechos antidumping o de derechos compensatorios, en espera
de Ia comprobacién definitiva de los hechos en todos 10s casos en que se sospeche
la existencia de dumping o de subvencién.

2. El recurso a tipos de cambio myiltiples puede coastituir, en ciertas circuns-
tancias, una subvencién a 1a exportacién, a 1a cual se pueden op los derech
compensatorios enunciados en el pirrafo 3, 0 puede representar uns forma de
dumping obtenida por medio de una devaluacién parcial de ls moneda de un peis,
a 1a cual se pueden oponer las medidas previstas en el pirrafo 2. La expresion
«recurso a tipos de cambio mulitiples » se refiere a las priicticas scguidas por
gobiernos o aprobadas por ellos.

Pdrrafo 6 b)

Toda exencién otorgada segiin las disposiciones del apartado b) del prrafo 6
s6lo serd concedida a peticién de la parte contratante que tenga el propésito de
imponer un derecho antidumping 0 un derecho compensatorio.

Al artiexlo VII

Pdrrafo 1

La expresién « otras cargas» no serd considerada como incluyendo los im-
puestos interiores O las cargas equivalentes pescibidos a Ia importacién o con
motivo de ella,

Pdrrafo 2

1. Estaria en conformidad con el articulo VII presumir que el « valor real »
puede estar representado por el precio en factura, al que sc agregarin todos los
elementos correspondientes a gastos legitimos o incluidos en dicho precio y que
constituyan efectivamente elementos del « valor real », asf como todo descuento
anormal, o cualquicr otra reduccién anormal, calculado sobre el precio corriente
de competencia.

ANEXO 1 n

lkmmunpuhdob)ddplnﬂozddanbﬂonltod-pubm
1a

normales efectuadas en dicior de libre D ia» en el ido de que
exciuye toda transaccién en 1a que el prador y el dedor no sean inde-
pendientes uno del otro y en 1a que el precio no constituya 1a Gnica consideracién,

3. La regia de Ias « condiciones de libre competencia » permite a una parte
contratante no tomar en consideracidn los precios de venta que impliquen des-
cuentos especiales concedidos finicamente a los representantes exclusivos.

4. El texto de los apartados a) y b) permite a las partes contratantes deter-
minar el aforo aduanero de mancra uniforme: |) sobre la base ds Jos precios fija-
duporanapothdordadopunhmndaimpomda,oz)mbmhbucdel
nivel general de los precios corresp tes a Jos producios similares,

Al aniada v

1. bemelardmlo\fﬂlnosenﬁuell ) a tipos de bi Hi
comoulu.enlocpdmfoslyuemndmachmsonimpummoduadnoawbm
las operaciones de cambio como medio prictico de aplicar un sistema de tipos
de cambio miltiples; no obstante, si una parte contratante impone derechos multi-
ples en materia de cambio con 1a aprobacién del Fondo Monetario Internacional
para salvaguardar el equilibrio de su balanra de pagos, las disposiciones del
apartado a) del pdrrafo 9 del articulo XV salvaguardan plenamente su posicién.

2, Se ajustaria a las disposiciones del pirrafo | que, en 1a importacién de
productos procedentes del territorio de una parte contratante e¢n el de otra parte
contratante, sdlo sc exigiera la presentacidn de certificados de origen en 1a medida

. indi b

A los articulos X1, XII, X1lI, X1V y XVIII

En los articulos XI, XI1, XI1I, XIV y XVIII las expresi « restricei a
hmm&no«mnhmmén»nrﬁemnuuﬂmmnhs
aplicadas por medio de pr del » de Estado.

Al articulo X1
Pdrrafo 2 c)

La expresién « coalquiera que sea la forma bajo la cual se imporie» debe
interpretarse que sc aplica a 1os mismos productos que, por hallarse en una fase
de transformacién poco adelantada y por ser todavia perecederos, compiten
directamente con los productos frescos y que, si fueran importados libremente,
tenderfan 8 hacer incScaces las restricciones aplicadas a 1a importacién de dichos
productos frescos.

Pdrrafo 2, dltimo apartado

La i6n « fac pecial de las variaci de 1a producti-
wammmmmmumwuymmomuelosdminm
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productores extranjeros, pero no las vaciach pr das artificial por
medios que el Acuerdo no autoriza.

Al artleulo X

Las PARTES CONTRATANTES adoptardn todas las disposiciones oportunas para
que se observe el secreto més absoluto en todas las consultas entabladas de con-
formidad con las disposiciones de este articulo.

Pdrrafo 3¢) 1)

Las partes contratantes que apliquen restricciones deberin esforzarse por evi-
tar que se Origine un perjuicio serio a las exportaci de un producto bdsico
delqmdependnwmnpuuhmomhdcmmm&e.

Pdrrafo 4b)

Se entiende que la fecha estard comprendida en un plazo de noventa dias a
contar de 1a fecha en que entren en vigor las enmiendas de este articulo que figu-

ran en el Protocolo de jenda del Predmbulo y de las Partes 11 y 111 del pre-
s:ntcAcoerdo Sin embargo, si las PARTES CONTRATANTES estimasen que las
cir ias no se p a la aplicacién de las disposiciones de este apartado

enelmomtothabiasxdopmuto.podrinﬁﬂmfechamwnor ahora
bien, esta nueva fecha deberd estar comprendida en un plazo de treinta dias a
contar de aquel en que las obligaciones de 1as secciones 2, 3 y 4 del articulo VII
de los Estatutos del Fondo Moncmnolumnaoonﬂmnphablaahspanu
contratantes Miembros del Fondo cuyos porcentajes bi del

exterior representen el cincuenta por ciento por lo menos del comercio exterior
total del conjumo de las partes contratantes.

Pdrrafo 4¢)

Seemmdeqmdapanzdoe) d:.lp‘xnfo«immn-od:nenmxﬁnmmo
nuevo para la imposicién o ¢l mantenimiento de restricch
destinadas a proteger el equilibrio de la balanza de pagos. Su &nico objeto es el
de lograr que se tengan plenamente en cuenta todos ks factores externos tales
como las modificaciones en 1a relacién de intercambio, las restricciones cuantitati-
vas, los derechos excesivos y las subvenciones que pueden contribuir a desequili-
brar la balanza de pagos de la parte contratante que aplique las restricciones.

Al articulo X111
Pdrrafo 2 d)

No se han jonado las « consideraci de orden ial » como un
criterio para la asignacién de contingentes porque s¢ ha estimado que su aplica-
<ién por las autoridades gubernamentales no sicmpre sexria posible. Ademis, en
los casos en que esta aplicaciéon fuera posible, todas parte contratants podria
aplicar ese critetio al tratar de llegar a un acuerdo, de conformidad con la regla
gencral enunciada en la primera frase del pérrafo 2.
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Pdrrafo 4

Véase la nota que concierne a « los factores especiales », relativa al Gltimo
apartado del phrrafo 2 del articulo XI.

Al articwlo XIV
Pdrrafo !

Las disposiciones del presente pirrafo no deberdn interpretarse en el sentido
de que impedirin a las PARTES CONTRATANTES, ¢n ¢l curso de las coasultas pre-
vistas en el pdrrafo 4 del articulo XII y en el pérrafo 12 del articulo XVIII, que

k nte en Ia k las repercusiones y los motivos de
unlqwdmm}maénenmmdcmu ! a la importacié

Pdrrafo 2

UnodelaasonmmosendpdrnfoZueldcumpaneconmunlequc.
a ncia de tr comentcs,dxsponpdea'éduosque
n0 pueda utilizar sin recurrir a una medida de discriminacién.

Al articulo XV
Pdrrafo’4
Las palabras « que vaya en contra » significan, eatre otras cosas, que las medi-
das de control de los cambios que sean contrarias a 1a fetra de un articulo del
Acuerdo no serdn ideradas como una violacién de dicho articulo,
uenhpdmanosesmdemmambledcmapinm&mpane
contratante que, en virtud de una de esas medidas de control de los cambios,
aplicada de conformidad con los Estatutos del Fondo Monctario Internacional,
exija que los pagos por sus exportaciones sean hechos en su propia moneda o
enhmmwd;dcunoovmm&udo:mmmdchondoanolnm-
nacional, no serd por cllo considerada como de las di
del articulo XI o det articulo XIII. Sepodrhumnmb‘énoomoqemploelcaso
de una parte contratante que especificara en una licencia de importacién el pais
del cual se pudieran importar las mercancias, no con el propésito de introducir
un nuevo elemento de discriminacion en su sistema de licencias de importacidn,
sino con el de aplicar medidas autorizadas con respecto al control de los cambios.

Al articulo XVI

No serin consideradas como una subvencién la exoneracién, en favor de un
producto exportado, de los derechos o impuestos que graven el producto similar
cuando éste se destine al consumo interior, ni la remisién de estos derechos o
impuestos en un importe que 0o exceda de los totales adeudados o abonados.

Seccidn B

1. Ninguna disposicién de 1a seccién B impedirs a cualquier parte contratante
1a aplicacin de tipos de cambio miltiples de conformidad con los Estatutos del
Fondo Monetario Internacional.
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2, A loscfectos deap i6n de la seccidn B, la expresién « prod bé

sizmﬁatodoproductonsdoo!&fomulodelamyanlqubrnﬂncﬂl yl
scaquesetnlede\mproductoensufonnanzzml ya sea que haya sufrido

1a i6n que e o la venta en cantidades importantes
en el mercado mta-naaonal.
Pdrrgfo 3

1. El hecho de que una parte contratante no fuera exportadora dej producto
de que sc trate durante el perfodo de referencia anterior, no impediri a esta
parte contratante establecer su derecho a obtener una parte en el comercio de
este producto.

2. Un sistema destinado a estabilizar ya sea el precio interior de un producto
basico, ya sea ¢} ingreso bruto de Jos productores nacionales de este producto,
con independencia de las variaci de los precios para la exportacién. que tiene
a veces como consecuencia la venta de este producto para la exportacién a un
precio inferior al precio comparable pedido a los compradores del mercado inte-
rior por el producto similar, no serd iderado como una forma de subvencién
a la exportacién cn el sentido de las estipulaciones del pirrafo 3, si las PARTES
CONTRATANTES determinan que:

a) este sk ha tenido también como resultado, o estd concebido de modo
a tener como resuftado, 1a venta de este producto para la exportacion a
un precio superior al precio comparabie pedido a los compradores del
mercado interior por el producto similar, y
b) este st como €« ia de la regl i6n efectiva de la pro-
duccién o por cualquwr otra razdn, es aplicado o estd concebido de una
forma que o esti indebid ias exportaci 0 que no ocasiona
ningin otro perjuicio serio a los intereses de otras partes contratantes.
No ob 1a determinacion de las PARTES CONTRATANTES en la materia, Jas
didas adoptadas parg la aplicacion de un sistema de esta clase estardn sujetas
alasdxspo&caonsdelptrmfo]mandosuﬁnamnénsccfeaucensumuhm

o parcialmente por medio de las contribuci de los p publicos, ademds
dcmdclmprodwommnrcspacloalpmdwmdequcscm
Pdrrafo 4

La finalidad del pirrafo 4 es la de que las partes contratantes traten de llegar,
antes de que se termine el afio 1957, 2 un acuerdo para abolir, a partic del 1.° de
encro de 1958, todas las subvenciones existentes todavia o, en su defecto, a un
acuerdo para prorrogar ¢l staru quo hasta una fecha Jo mas préxima posible en
1a que estimen que podrin Hegar 2 tal acuerdo.

Al articulo XVII
Pdrrafo |
Las operaciones de Jas comerciak blecidas por las partes contra-
tantes y que dedican sus actividades a la compra o a la venta, estardn sujetas a
las disposiciones de los apartados a) y b).

o
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Las actividades de las ofici ial blecidas por las partes contra.
tantes que, sin ocuparse de la compra ni de la venta, establecen no obstante
re;hm:mm aplicables al eometcio privado, estardn regidas por los articulos
per A

Ludnposnonadelpmtcuﬁculonoxmpeduﬁnaumempmdclmdo
vender un prod & precios difer ea )8, & dicién de que
proeedlmpornmnacomks.condﬁndeconfommdmodeh
oferta y de 1a demanda en los mercados de exportacion.

Pdrrafo I 2)
Las medidas gubernamentaies aplicadas con el fin de imponer cicrtas normas

de calidad y de eficiencia en Jas operaciones del comercio exterior, o los privilegios
otorgados para Ia explotacién de los recursos naturales nacionales, pero que no

facultan al gobierno para dirigir las actividades iales dec la emp de
que sc trate, no constituyen « privilegios exclusivos o especiales ».
Pdrrafo 1 b)

Todo pals beneficiario de un « empréstito de empleo condicionado » podra
estimar este empréstilo como una « consideracién de cardcter comercial » al
comprar en ¢l extranjero los productos que necesite.

Pdrrafo 2
La palabra « mercancias » sélo se aplica a los productos en ¢l sentido que se

da a esta palabra en la prictica comercial corriente y no debe inlerpretarse como
aplicable a la compra o a la prestacién de servicios.

Pdrrafo 3

Las negociaciones que las partes contr blar de conformi-
dadmnmpé:nfopodrﬁnmfmahmduméndcdctechosydeouucarm
sobre la importacién y la exportacién o a {a celebracién de cualquier otro acuerdo
mutuamente satisfactorio que sca compatible con las disposiciones del presente
Acuerdo. (Véanse o pirrafo 4 del articulo 11 y la nota relativa a dicho pdrrafo.)

Pdrrafo 4 b)

La expresién « aumento de su precio de importacién » utilizada en el apar.
tado &) del pirrafo 4, representa el margen en que el precio pedido por el mono-
polio de importaciéa por el producto importado excede del precio al desembarque
de dicho producto (con exclusién de los imp interiores a que sc refiere el
articulo 111, del costo del transporte y de la distribucién, asi como de los demis
gastos relacionados con la vents, la compra o cualquier transformacién
suplementaria, y de un margen de beneficio razonable).

Al artlculo XVIII

Las PARTES CONTRATANTES y las partes contratantes mlcmadas obscrvu-én
el secreto mds absoluto sobre todas las 3 que s¢ p en i6
con este articulo.
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Pdrrafos 1y 4

1. Cuando las PArTES CONTRATANTES examinea la cuestién de saber si Ia
economia de una parte contratante «s6lo poede ofrecer a Ia poblacién un bajo
nivel de vida », tomarin en consideracién Ia situaciéa normal de esta economia,
y no fundarén su determinacién en circunstancias excepcionales, tales como las
que pueden derivarse de Ia existencia temporal de condiciones excepcionalmente
favorables para el comercio de exportacida del producto o de los productos
principales de Ia parte contratante interesada.

2. La expresién « en las primeras fases de su desarrollo » no se aplica Gnica-
mentc a 1as partes coniratantes cuyo desarrollo econdmico se halle en sus princi-
pios, sino también a aquellas cuyas economias estén en vias de industrializacién
mnelﬁndemducuunmdodedq:mdmammmpecwlhpmdw-
€ién de productos bésicos.

Pdrrafos 2, 3,7,13y 22

La mencién de la creacién de determinadas ramas de la produccién no se
refiere solamente a 1a creacién de una nueva rama de Ia produccién sino también
a 1a iniciacién de una nueva actividad en 1a esfera de una rama de la produccién

i ala i i6n sut ial de una rama de la producciéa existente
ylldaumﬂosuhsmnanldcummmdehpmdménmmqmnonm-
face la demanda interior sino er una proporcién relativamente pequedia. Com-
pmndemnbzénlamnsmmén de una industria destruida o que bhaya sufrido

iales como ia de un conflicto bélico o de cathstrofes
debnduacnmasnat\mla.
Pdrrafo 7%)
Toda modificacién o retiro efe dos en virtnd del apartado b) del phrrafo 7

por una parte contratante que no sea la parte contratante demandante, a que se
refiere el apartado a) del pirrafo 7, deberd realizarse en un plazo de seis meses
a contar del dia en que la parte contratante demandante haya adoptado la medida;
esta modificacién o retiro entrard en vigor a la expiracién de un plazo de treinta
dias a contar de aquel en que se haya notificado a Ias PARTES CONTRATANTES.
Pdrrafo 11

La segunda frase del pirrafo 11 no deberd interpretarse en el sentido de que
obhmlumpanamnmmnwnlmwonmwmmcuomndxha
atenuacién o supresién puede crear i i idn que justifique
dnﬁmoelmubbmmlenw.ncﬁneluso.demmmdou
pérrafo 9 del articulo XVIIL

Pdrrafo 12b)

La fecha a que se reficre el apartado b) del phrrafo 12 serd 1a que fijen las
PArTES CONTRATANTES a tenor de las disposiciones del apartado b) del pérrafo 4
del articulo XII del presente Acuerdo.

Pdrrgfos13 y 14
Se reconoce que, antes de introducir una medida y de notificaria a las PARTES
CONTRATANTES, de conformidad con las disposiciones del pérrafo 14, una parte
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contratante puede necesitar un plazo razonable para determinar fa situacién,
desde ¢l punto de vista de 1a competencia, de 1a rama de la produccidn de que se
trate.

Pdrrafos 15 y 16

So entiende que Jas PARTES CONTRATANTES deberdn invitar a la parte contra-
tante que tenga ¢l propésito de aplicar una medida en virtud de la seccidn C,
a que entable consultas con cilas, de conformidad con las disposiciones del pi-
rrafo l&-lempmqmmlopldnadmapamwnmmtcwyoeomosu
afectado apreciabl por 1a medida en ¢

Pdrrafos 16, 18, 19 y 22

l.SeenneodethsanOomurm den dar su consenti
ammedxdamoyecudn.nmvadehseowmodemhmmuonaque
D Si Ia medida, tal como se aplique, no se ajusta a las condiciones de
dicho consentimiento, se considerard que, a estos efectos, no ha recibido el con-
sentimiento de las PARTES CONTRATANTES. Si las PAXTES CONTRATANTES han dado
su consentimiento a una medida por un periodo determinado y la parte contra-
tante interesada comprueba que es io st: did d.nnntcun
nuevo periodo para lograr el objetivo que Ia motivé & podrd
de las PAnTES Counnmhprolonpuénded’dwpaiododcconl‘omidad
con las disposici ypr lados en las secciones C o D, segin
el caso.

2. Se presupone que las PARTES CONTRATANTES sc abstendrdn, por regla gene-
ral, do dar su consentimiento a una medida que pueda originar un perjuicio impor-
tante a las exportaciones de un producto del que dependa en gran parte Iz econo-
mia de una parte contratante.

Pdrrafos 18 y 22

La inclusion de las palabras «...y los intereses de las demis partes contratantes
mmnmmw»mporohmdumnmphmdmﬁumu
para examinar en cada caso cudl ¢s ¢l método mis apropiado para
estos intereses. Esic método puede adoptar, porqunplo.hfomyamdd
otorgamiento de una concesién suplementaria por la parte contratante que haya
recurrido a las disposiciones de las secciones C o D durante el perfodo en que la

ion de las di ici de los demis articulos del Acuerdo siga en vigor,

yamdehmpumbnwnponl.poramlqmerompanemnmunmaquesc
refiere el pirrafo 18, de una \} te equivalente al perjuicio
causado por la adopcidn de la medida en cuestion. Esta parte contratante tendria
derecho a salvaguardar sus intereses mediante la suspensidén temporal de una
concesidn; no obstante, no se ejercerd este derecho cuando, en ¢l caso de una
medida aplicada por una parte contratante comprendida en el apartado a) del
phrrafo 4, las PArTes CONTRATANTES hayan determinado que la compensacidn
ofrecida es suficiente.
Pdrrafo 19

Las disposiciones del parrafo 19 se aplican a los casos en que una rama de
Ia produccién existe desde hace miés tiempo que el « plazo razonable » mencio-
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nado en Ia nota relativa a los pirrafos 13 y 14; estas disposiciones no deben inter-
pretarse cn ¢ sentido de que priven & una parts contratante comprendida en el
spartado a) del phrrafo 4 del articulo XVITI dei derecho a recurrir a las demis
disposiciones de 1a seccién C, incluidas las del phrrafo 17, en lo que concierne
& una rama de Ia produccion creada recientemente, incluso si ésta ha disfrutado
de una proteccién accesoria derivada de restricciones a Ia importaciéa destinadas
" & proteger ¢ equilibrio de 1a balanza de pagos.

Pdrrafo 21

Tod.:medsdnndoptadamviﬂuddehsdupomdomdely&nﬂomaai
inmediatamente, si es suprimida también la medida dictada en virtud
deludxsposxaonﬂdelp&nfonoslumCowmnmdmmwmu-
dida proy después de haber expirado el plazo de noventa

dias pnmsto en ¢l pirrafo 17.

Al articalo XX
Apartado h)
hawpuénmummammdonunmdentodonwdowbm\m
producto bdsico que se ajuste a los principios aprobados por el Consejo Econd-

micoySodzlmmraoludénm‘mLSO(W)dezsdcmmdelNI

Al articulo XXIV

Pdrrafo 9

Se entiende que, de conformidad con las disposiciones del articulo primero,
cuando un producto que haya sido importado en el territorio de un miembro de
una unién aduanera o de una zona de libre comercio, a un tipo preferencial de
daed)os,nmapomdtuﬁmﬁodeouommnbroded»cbaumbnowna.m
Gltimo miembro deberd percibir un derecho igual a la diferencia entre el derecho
p&udoy:yeldctwbomyorquescdebe:habomrndpmduaohmempor
tado directarnente en su territorio.

Pdrrafo 11
Cuando la India y ¢l Paquistin hayan concertado acuerdos comerciales defi-
mmmmdasqwmpunpanaphaﬂospoddnnpumdem
del p Acucrdo, siempre que se ajusten, en general, a los
ob’euvosddmmno.

Al artleulo XXVII

Las PAxTES CONTRATANTES y toda parte contratante interesada deberian
tomar las disposiciones necesarias para que se observe el secreto mds absoluto
en las negociaciones y consultas, con objeto de que no se divulguen prematura-
mente las informaciones relativas a las modificaciones arancelarias consideradas.
SedcbuimfomrmmdmtamenmahsPumCowmnmudcwdamodaﬁm-
cién que se efectie en el arance! de una parte cont como de
haberse recurrido a los procedimientos estipulados en el p articulo.
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Pdrrafo 1

1. Si las PArTes CONTRATANTES fijan un perfodo que no sea de tres ados,
toda parte contratante podréd recurrir a las disposiciones de los pdrrafos { 6 3 del
articulo XXVIIH a contar del dia que siga a aquel en que expire este otro periodo
Y, 8 menos que las PARTES CONTRATANTES fijen de nuevo otro perfodo, los poste-
riores a cualquier otro fijado de este modo tendrin una duracién de tres afos.

2. La disposicién en virtud de Ia cual el 1.° de encro de 1958 y a contar de
las otras fechas determinadas de conformidad con el pérrafy 1, cualquier parte
contratante « podrd modificar o retirar una concesién » debe interpretarse en el
sentido de que Ia obligacién juridica que le impone ¢l articulo If serd modificada
mkfachmdmdny:mmdddhqucnpahtmméudeudlpabdo
esta disposicién no significa que las modificaci das en los ar ;)
aduaneros deban forzosamente entrar en vigor en esa fecha, Si se aplzzara la
aplicacién de 1a modificacién del arance] resultante de negociaciones entabladas
en virtud del articulo XXVIII, se pedrd diferir también la aplicacién de Izs com-
pensaciones.

3. Seis meses como miximo y tres meses como minimo antes del 1.° de encro
de 1958 o antes de la fecha en que expire un periodo de consolidacidn posterior
adndnfecha.todapzm que se proponga modificar o retirar una

incluida en la lista cor di ‘L“nouﬁcarmuucnaénlhs
anOomuan:usdctummdnmwwumuuhpameonmm
o cudles son las partes contratantes que participarin en las neg i oen las
comulmlqnesereﬁzedvﬁnfol Todapam:ecnmantedmmdadcm
modo participard cn estas neg: Itas con la parte contratante
damndnnte.eondﬁndeﬂmrlmmrdomtudcquetennmedpcﬂododc
lidacién. Toda prolongacién ulterior del petiodo de consolidacién corres-
pondhnedehslkmﬁmdnbusulycomohnmsidonwdiﬁadumo
consecuencia de esas negociaciones, de conformidad con los pérrafos'1, 2y 3
del articulo XXVIIL Si las PArTeEs CONTRATANTES toman disposiciones para que
sc celebren negociaciones arancelarias multilaterales en el curso de los seis meses
mmotunll°deenetodel9580aamlqumounfechaﬁ;adadeconfonmdad
con ¢l phrrafo 1, deberdn incluir en las citadas disp un procedimi
apropiado para cfectuar las negociaciones a que se refiere este pirrafo.

4. La finalidad de las disposiciones que estipulan 1a participacién en las nego-
ummsblodewdapanceonmunteconlaqucsehayam:doonamlo
mente Ia n, sino tambiéa 1a de cualquier otra parte
mahdaddeptmapdnbnstwcdor,ahdemnumquempamwnmnw
que tenga una parte mayor en ¢ comercio del producto objeto de la concesidn
que In de Ia parte contratante con la que se haya negociado original a
concesién, tenga la posibilidad efectiva de proteger el derecho contractual de que
disfruta en virtud del Acuerdo Genernl. En cambio, no se trata de ampliar el
1 de las negociaci de tal modo que resulten indebidamente dificiles
las negociaciones y ¢l acuerdo previstos cn el articulo XXVII1, ni de crear compli-
caciones, en Iz aplicacién futura de este articulo, a Ias concesiones resultantes de
negociaciones cfectuadas de conformidad con &, Por consiguiente, las Paxtes
CONTRATANTES sdlo deberfan reconocer el interés de una parte contratante como
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principal abastecedor, si ésta hubiera tenido, durants un perfodo razonable
anterior a Ia negociacién, una parte mayor del mercado do la parte contratante
demandante que la de la parte contratante con la que se hubiere negociado original-
mente la concesién o si, a juicio de las PARTES CONTRATANTES, habria tenido esa
parte do no haber habido restricciones cuantitativas de caricter discriminatorio
aplicadas por la parte contratante demandante. Por lo tanto, no serfa apropiado
que las PArTeES CONTRATANTES reconocieran a mis de una parte contratante o, en
los casos excepeionales en que se produzea casi la igualdad, a mis de dos partes
contratantes, un interés de principal abastecedor.

5. No ob 1a definicién del interés de principal abastecedor dada en Ia
nota 4 relativa al pirrafo 1, las PARTES CONTRATANTES podrin determinar excep-
cionalmente que una parte te tiene un interés como principal abastecedor,

si 1a concesién de que se trate afectara a intercambios que representen una parte
importante de las exportaciones totales de dicha parte contratante.

6. Las disposiciones que prevén la participacién en las negociaciones de toda
parte contratante interesada como principal abastewdorylaconsultach:toda
panceontmtanlequetengaunmm& b lenla ién que Ia parte

se prop modxﬂarommr.nodebuimtznerpor
efecxoobhgnraumpancu a der una 1 mayor oa
sufmmedxdasdemoménmésngumqueelreumolamodxﬁménpmyw
tados, vistas las condici del cio en el 1 en que se proyecte
dicho retiro o modificacién yt:nicadoencu:nmlas restricciones cuantitativas
de cardcter discriminatorio mantenidas por 1a parte contratante demandante.

7. La expresion « interés substancial » no admite una definicién precisa; por
consiguiente, podria suscitar dificultades a las PAxTES CONTRATANTES. Debe sin
embargo interpretarse de manera que se refiera exclusivamente a las partes con-
tratantes que absorban o que, de no haber restricciones cuantitativas de cardcter
discriminatorio que afe a sus exportaci , absorberfan verosimilmente
una parte apreciable del mercado de Ia parte contratante que se proponga modi-
ficar o retirar 1a concesidn.

Pdrrafo 4

1. Toda demanda de autorizacién para entablar negociaciones ird acompaiiada
de todas |as estadisticas y demés datos que sean necesarios. Se adoptard una deci-
sién acerca de esta demanda en el plazo de treinta dias a contar de aquel en que
se deposi

z&mmsumammm qoe depends
en gran parte de un ndmero relat r > de prod bdsicos y qoe
munwndpapclmpmmuquedsempeﬁadmnclmpanfwo-
recer 1a diversificacién de su economia o para obtener ingresos fiscales, negociar
normalmente con objeto de modificar o retirar concesiones en virtud del parrafo 1
del articulo XXVIII solamente, se les podria incitar de este modo a efectuar modi-
ficaciones o retiros que 2 Ia larga resultarian initiles. Con el fin de evitar que se
produzca esta situacién, las PARTES CONTRATANTES autorizarin a esas partes
contratantes, de conformidad con el pimrafo 4 del articulo XXVIII, para que
mubbwpdadoru.almdsﬁmnqupodrhnwiﬁmromﬁibuirmbs—
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tancialmente a originar un > tal de los niveles arancelarios que compro-
meteria la estabilidad de las listas alp A do o perturbaria

indebidamente los intercambios intemacionales.

3. Sc ha previsto que las negociaciones autorizadas en virtud del pirmafo 4
para modificar o retirar una sola partida o un grupo muy pequeiio de ellas podrian
llevarsc normalmente a cabo en un plazo de sesenta dias. No obstante, se reco-
noce que este plazo serd insuficiente si se trata de negociar la modificacién o el
retiro de un nimero mayor de partidas; en este caso, las PARTES CONTRATANTES
deberdn fijar un plazo mayor.

4. La determinacién de las PARTES CONTRATANTES a que se refiere el apar-
tado d) del pirrafo 4 del articulo XXVIII deberd tomarse dentro de los treinta
dias que sigan a aquel en que se les someta Ia cuestién, a menos que la parte
contratante demandante acepte un plazo mayor,

5. Se entiende que al determinar, de conformidad con el apartado d) del
pirrafo 4, si una parte contratante demandante no ha hecho cuanto le era razo-
nablemente posible hacer para ofrm una compensacion suficiente, las Partes
CONTRATANTES tendrin debid {a situacidn especial de una parte
oonmmanmhapconsohdadoump. i6n clevada de sus derechos de
aduana a niveles muy bajos y que, por utc hecho, no tenga posibilidades tan
amplias como las demis partes contratantes para ofrecer compensaciones.

Al articulo XXV1I1 bis

Pdrrafo 3

Se entiende que la i6n de las idadcs en materia fiscal se reficre, entre
ommas.uupmo&aldelmdaechmdeldmy,enpamaﬂar a los
derechos imp principalmente a efectos fiscales o a los derechos qQue, con el

fin de asegurar la percepcién de los derechos fiscales, gravan la importacién de
los productos que pueden sustituir a otros sujctos a derechos de cardcter fiscal.

Al articulo XXIX
Pdrni[a!
El texto del pérrafo 1 no se refiere a los capitulos VII y VII! de la Carta de

umhmwmmmdemmg:wﬂdehommén.ﬁmomypm-
cedimiento de la Organizacién Internacional de C i

A la Parte IV

Sc catiende que las expresioncs « partes contratantes desarrolladas » y « partes
contratantes poco desarrolladas », que se emplean en la Parts IV, se reficren a los
paises desarroliados y a los paises poco desarrollados que son partes en ¢l Acuerdo
General sobre Aranceles Aduancros y Comercio.
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Al articulo XXXVI
Pdrrafo 1

Este articulo se funda en jos objetivos enunciados en ¢l articulo primero,
tal comw seré.enmendado conforme a 1a Seccién A del parmafo ldelPrmoeolo

de enmienda de la Parte [ y de Jos articulos XXIX y XXX, una vez que dicho
Protocolo entre en vigor L,

Pdrrafo 4

La expresién « productos primarios » incluye los productos agricolas; wease
¢l pirrafo 2 de 1a nota interpretativa a la seccién B del articulo XV1.

Pdrrafo S

Un pmgrnmadedlv:nxﬁunén abarcaria, en general, la intensificacién de
las activi det ‘n-delosproductosprmnosyddaamﬂode
las industrias fe as, la situacién de la parte contra-

nntemnsudaadaylzsperspectlvu mundmladelapmduxténydglmm
de los distintos productos.

Pdrrafo 8

A

Se ¥ que la expresién «no esperan reciprocidad » significa, de con-
formidad con los objetivos enunciados en este articulo, que no se debera esperar

que una parte contratante poco desarrollada aporte, en el curso de negociaciones,

comerciales, una contribucién incompatible con las necesidades de sa desarrollo,
de sus finanzas y de su comercio, tenicndo en cuenta 1a evolucién anterior del
intercambio cormercial.

Este parrafo se aplicard en el caso de medidas tomadas de conformidad con
1a seccibn A del articulo XVI1II, con el articulo XX VI, con el articulo XXVIII bés
{que se convertird en articulo XXIX después de que eatre en vigor Ia enmicnda
comprendida en la Seccién A del pirrafo | del Protocolo de enmienda de 1a
Parte [ y de los articulos XXIX y XXX 1), con el articulo X3XXT1I, o con cualquier
otro procedimiento establecido en virtud del presente Acuerdo.

Al articulo XXXVII
Pdrrafo 1a)

Este pirrafo se aplicard en el caso de negociaciones para la reduccién o la
supresion de los derechos de aduana u otras reglamentaciones comerciales res-
trictivas conforme al articulo XXVIII, al articulo XX VIII bis (que se convertird
en articulo XXIX después de que entre en vigor la enmicnda comprendida en la
Seccién A del pirrafo 1 del Protocolo de enmienda de la Parte [ y de Jos articu-
los XXX y XXX 1) o al articulo XXXUI, as{ como en conexién con cualquier
otra accién que les sea posible emprender a cualesquicra partes contratantes
con el fin de efectuar tal reduccién o supresion.

1 Se renuncid a este Protocolo ¢l 1.° de enero de 1968.
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Pdrrafo 3b)
hsomsmedadasaquesenﬁcrecswpénafopoddncompmdadnposi
ciones concretas modificaci en las estructuras inter-
nas, estimular ¢l depr‘ determinados, o establecer medidas de
fomento comercial,



PROTOCOLO DE APLICACION PROVISIONAL
DEL ACUERDO GENERAL SOBRE
ARANCELES ADUANEROS Y COMERCIO

1. Los Gobiernos del Commonwealth de Australia, Reino de Bélgica
(respecto a su territorio metropolitano), Canadi, Reptiblica Francesa
(respecto a su territorio metropolitano), Gran Ducado de Luxemburgo,
Reino de los Paises Bajos (respecto a su territorio metropolitano), Reino
Unido de Gran Bretafia e Irlanda del Norte (respecto a su territofio metro-
politano) y Estados Unidos de América se comprometen, a condicién de
que e} presente Protocolo haya sido firmado en nombre de todos los citados
Gobiernos el 15 de noviembre de 1947 lo més tarde, a aplicar provisional-
mente a partir del 1.2 de enero de 1948:

a} Las Partes I 'y III del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros 'y
Comercio; y

b} La Parte I de dicho Acuerdo en toda 1a medida que sea compatible
con la legislacién vigente.

2. Los citados Gobiernos aplicarin provisionalmente el Acuerdo
General, en las condiciones enunciadas mis arriba, con respecto a cualquicra
de sus territorios que no sea el territorio metropolitano, a partir del
1.2 de enero de 1948 o, después de dicha fecha, cuando expire un plazo de
treinta dias a contar de Ia fecha en que el Secretario General de las Naciones
Unidas haya recibido la notificacién de su decisién de hacerlo asi.

3. Cualquier otro gobiemo signatario del presente Protocolo aplicard
provisionalmente ¢l Acuerdo General, en las condiciones enunciadas mis
arriba, a partir del 1.2 de encro de 1948 o, despufs de dicha fecha, cuando
expire un plazo de treinta dias a contar de la fecha en que haya sido firmado
el presente Protocolo en nombre de dicho gobierno.

4. El presente Protocolo estard abierto a la firma en la sede de las
Naciones Unidas: a} hasta el 15 de noviembre de 1947, en nombre de
cualquier gobierno de Jos mencionados en el pirrafo 1 del presents Proto-
eo!o,qnenolohayaﬁmldocnhfechadchoy,yb) hasta el 30 de junio de
1948, en nombre de cualquier otro gobierno signatario del Acta Final
adoptads al terminarse la Segunda Reunién de 1a Comisién Preparatoria
de 1a Conferencia de Ias Naciones Unidas sobre Comercio y Empleo, que
no lo haya firmado en la fecha de hoy.
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L ) PROTOCOLO DE APLICACION PROVISIONAL

S. Todo gobierno que splique el presente Protocolo podrd cesar su
splicacia, y la cesacién tendri efecto cuando expire un plazo de sesenta
diss a coatar de la fecha en que el Secretario General de las Naciones
Unides baya recibido una notificacién por excrito anuncidadole dicha

6. El origisal del presente Protocolo se depositard en poder del Secretario
Geaeral de Jas Naciones Unidas, quien remitird copia certificada conforme
del mismo a todos Jos gobiernos interesados.

EN PR DE 1O CUAL, los representantes infrascritos, después de haber
presentado sus pienos poderes, exteadidos ¢n buena y debida forma:
firman el presente Protocolo. .

Hacao ea Ginebrs, ¢f treinta de octubre de mil novecientos cuarenta y
siete, en un solo ejemplar, en los idiompe francés e inglés, cuyos dos textos
son igualmente auténticos.
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