=% UNIVERSIDAD NACIONAL AUTONOMA DE MEXICO

FACULTAD DE ECONOMIA

REGIMENES DE ACUMULACION EN MEXICO Y SU
INFLUENCIA EN EL CRECIMIENTO Y LA DISTRIBUCION
DEL INGRESO

T E S I S

QUE PARA OBTENER EL TITULO DE

LICENCIADO EN ECONOMIA

P R E S E N T A

DANIEL MENDOZA JIMENEZ

ASESOR DE TESIS

DR. JOSE CARLOS DIAZ SILVA

ECONOMIA Yo

by
=
[
=
—
X
[}

CIUDAD DE MEXICO, CIUDAD UNIVERSITARIA 2023




e e

Universidad Nacional - J ~  Biblioteca Central
Auténoma de México -

Direccion General de Bibliotecas de la UNAM
Swmie 1 Bpg L IR

UNAM - Direccion General de Bibliotecas
Tesis Digitales
Restricciones de uso

DERECHOS RESERVADQOS ©
PROHIBIDA SU REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL

Todo el material contenido en esta tesis esta protegido por la Ley Federal
del Derecho de Autor (LFDA) de los Estados Unidos Mexicanos (México).

El uso de imagenes, fragmentos de videos, y demas material que sea
objeto de proteccion de los derechos de autor, serd exclusivamente para
fines educativos e informativos y debera citar la fuente donde la obtuvo
mencionando el autor o autores. Cualquier uso distinto como el lucro,
reproduccion, edicion o modificacion, sera perseguido y sancionado por el
respectivo titular de los Derechos de Autor.



Agradecimientos

A lo largo de mi vida he tenido la suerte de contar con personas de calidad invaluable,
personas que siempre me han mostrado su incondicional apoyo y que sin ellas seguramente
no estaria presentando este trabajo para obtener el titulo “Licenciado en Economia” por lo
que con la disculpa de todos aquellos que gusten de leer esta investigacién me tomo la libertad

de dedicarles las palabras que considero necesarias a cada una de estas personas.

Comienzo agradeciéndole a mi tutor y maestro, el Doctor José Carlos Diaz Silva, por aceptar
a un estudiante huérfano de asesor a finales de semestre y mas aun sin estar inscrito
formalmente bajo su tutela. Gracias por su paciencia, comprension y sobre todo por su interés

que en conjunto Yy en retrospectiva me reiteran que no pude haber elegido un mejor tutor.

Agradezco a mi abuelita “Chof6” por ser la abuela mas dulce y divertida que me pudo dar la
vida, por siempre demostrarme lo mucho que me quiere, por siempre apoyar a mamay a mis
hermanos, por preocuparte tanto por nosotros que estas dispuesta a abandonar tu tan amada

libertad por quedarte en casa con nosotros.

Te agradezco mucho Menita por siempre mostrarme el amor que pensaba era solo exclusivo
de una madre, gracias porque desde nifio me trataste como si fuera tu hijo y creeme que el
carifio es reciproco te quiero como a una segunda madre. Gracias por alojarme en tu casa y
procurar siempre mi salud y bienestar, por todas esas meditaciones y todas esas energias que
estoy seguro fueron fundamentales para mi recuperacion. Gracias por decidir ser un pilar en

mi crecimiento personal, este trabajo no se hubiera concluido sin tu ayuda.

Un especial agradecimiento a mis suegros, por abrirme las puertas de su casa y hacerme sentir
que cuento con ellos en las buenas y las malas, por siempre apoyarme e incluirme en los
planes familiares, a la sefiora Geno muchisimas gracias por invitarme a su mesa, por siempre
guardarme pan de muerto, de elote, rebanadas de pay y tamales, siempre es un placer probar

su comida. Muchisimas gracias a todos por brindarme una calidez de familia.

A mi papa porque a pesar de no tener una relacion perfecta, el amor y admiracién que le
tengo se lo ha ganado con creces, por procurar ser el mejor ejemplo posible durante mi nifiez
y la de mis hermanos. Por ser siempre el correctivo que en el fondo sé que necesito para

seguir por el debido camino. Gracias papéa, por inculcarme disciplina y perseverancia, por



todo el sacrificio que te supuso el llevar a tus hijos hasta la educacién superior, por todos tus
CONSejos que a veces, por joven arrogante, no sé aceptar con humildad. Por todas esas risas
entre partidas de “catari”, ajedrez y “turistar” y todas esas charlas con la confidencialidad

padre e hijo.

A mis hermanos por alegrar siempre el ambiente del hogar, Damian desde el dia en que
naciste te convertiste en una de mis personas favoritas, eres un nifioc muy empatico,
bondadoso y amable y sé que serds un hombre ejemplar capaz de conseguir lo que le
ambicione. Me hiciste obligarme a ser un mejor ejemplo, a medir mis palabras y mis acciones
y me ensefaste a disfrutar ain en mis veintes a jugar con peluches como si fuera un nifio,
haces interesante ver una pelicula que ya hayamos visto méas de diez veces y en general haz
hecho mi vida mucho més amena. A David por mostrarme que existen formas muy extrafias
de querer, por siempre apoyarme y acompafiarme en cada tonteria desde nifios, aunque no
tuviera mucha idea de lo que haciamos, por ensefiarme que a veces, aunque la vida se sienta
con un peso que el cuerpo no aguanta, una broma acida siempre vuelve cualquier situacién

un chiste. Gracias a los dos por su amor y comprension.

A mi mama, la valiente mujer que me inculco desde nifio a esforzarme para conseguir lo que
quiero. Gracias mama, por siempre priorizar a tus hijos y su bienestar aun a costa de renunciar
a tiempo para ti. Gracias por darnos todo lo que pudiste, por tratarnos con el amor de madre
mas puro que pude sentir; siempre animandome, siempre con un oportuno recordatorio,
siempre deseando lo mejor para mi. Nadie nace sabiendo como moldear una vida y, sin
embargo, ti eres la madre perfecta para mi, tienes un valor inconmensurable como madre,
como mujer y como persona, eres el centro del hogar, la luz en la vida de todos tus hijos y
una inspiracion. Poniendo en una balanza todo lo que has hecho por mi este trabajo es méas

tuyo que mio, mama te amo.

A la nifia Nafiu, a mi compafiera de viajes y de carrera, mi confidente, mi mejor amiga, la
persona con la que mas he compartido en estos 24 afios de vida, mi novia Denisse, desde que
te conoci supe que la suerte de todo el mundo me la habia quedado yo. En estos afios de
relacién me queda claro que yo, ya gané. Desde el bachillerato fuiste mi principal motivacion
para levantarme a las cuatro de la mafiana de lunes a viernes, soportar el bullicio del metro y

el cansancio de subir tres pisos de facultad para despedirte en la entrada de tu saldén con un



beso ¢Qué te puedo decir que no te haya dicho antes? Gracias por instruirme de muchas
maneras en aspectos, gracias por decidir crecer conmigo en nuestros momentos mas dificiles,
gracias por tomarme de la mano y no soltarme en ningin momento, por ensefiarme el
significado de complicidad, lealtad y amor. Gracias por caminar a mi lado todo este tiempo,
siempre tuvimos un suefio en comdn y este escrito da fe de que estamos mas cerca que nunca

de lograrlo, eres mi verdadero éxito.

Mencion especial a la gordita con bigote mas bonita de todo el mundo, mi gatita con

hambruna crénica, Ambar.



Indice

I OAUCCION evereernniiiieereeeneeeeeeeseessseeesecsessssessssssasssssssssssssssssssssssassssssssnne 1

Capitulo 1.

Economias lideradas por ganancias y POr SAlarios c..c.ceeeeeeereeeeeceeenseniecesensencesnns 7
L.I Implicaciones para una economia pequefia y abierta ..........ccccoeevvinninnn 18
I.11 La vision de blogues econémicos como una economia cerrada ............... 23

Capitulo I1.

Regimenes de demanda en México: Una perspectiva hiStOriCa ....cceeeeeeeeeerenrenennnn. 29
IL.I La construccion de un México primario exportador ............ccoeevineennen. 30
IL.II El cambio hacia un modelo liderado por los salarios ...........ccceeeveeennn. 35
1111 De vuelta al modelo eXport —1ed ..cuieeeeeieeiiiiiieeieeniiiieeeecneeiienecnsnns 47

Capitulo I11.

Caracterizacion de la economia mexicana en la actualidad .........ccevvvveeeeinnenveennnes 57

Capitulo 1V
¢Es posible la transicion a un régimen wage — led en México? ......ccevevereruneenenennne 69

IV.1 ¢Es posible una distribucion del ingreso méas equitativa en una economia

O100] 11 [T I 78
IV.II Implicaciones de politica ecONOMICA ....ccevvueireriniieiierineiieeinrineenanen 86
Capitulo V
@1 1 T L1 1) 1 91
Do N 110 (U o] 10 10 T R 95
Bibliografia  ...cciiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiii ittt r e e s st e e s s s seeaaas

100



Introduccion

Hace maés de 70 afios el capitalismo experimento su época dorada en todo el mundo, esta se
caracterizd por altos niveles de empleo, salarios altos y una produccion que crecia a un ritmo
sin precedentes; un factor fundamental del desarrollo durante este periodo es que el Estado
desempefiaba un papel importante en la economia como agente de acumulacion,
contribuyendo al nivel de demanda agregada de la economia mediante la inversion y el gasto
publicos. Y aunque se sefiala que durante ese periodo hubo un descuido sistemaético de la
oferta, también es cierto que las empresas tanto pablicas como privadas, gozaban de las
ventajas de un proteccionismo paraestatal que les ayudo a competir con productos de

importacion.

Para el caso de México esta época se conocidé como el milagro mexicano, el cual tuvo lugar
desde la década de 1950 hasta mediados de la década de 1970, en donde se gesto un Estado
de Bienestar el cual dictd los ejes bajo los cuales el pais seguiria una agenda de
industrializacion sustentada en fortalecer el mercado interno, y por ende el consumo al
interior de la economia tendria un papel fundamental en la senda de crecimiento. Se tenia
una politica de industrializacién que impulsaba la capacidad productiva nacional y fortalecia
el mercado interno con el fin de llegar a sustituir las importaciones de bienes de capital en
etapas mas avanzadas del modelo de Industrializacion por Sustitucion de Importaciones (ISI),
durante este periodo el Producto Interno Bruto (PIB) crecid a una tasa promedio anual de
6.6%? y tanto la productividad como los salarios reales crecian aceleradamente con el fin de

fortalecer la demanda interna de los bienes producidos nacionalmente.

Sin embargo, desde hace casi 50 afios, gobiernos alrededor de todo el mundo se han apegado
a las ideas del libre mercado y han implementado politicas de liberalizacion econémica. No
obstante, al menos en el caso de México, el seguimiento de politicas de esta indole no ha

generado el desarrollo prometido.

La teoria dominante argumenta que la crisis de la década de 1980 habia sido causada por el
déficit fiscal y la intervencién del Estado en la economia, por lo que se debia dejar a los

mecanismos de mercado actuar libremente, de manera que México mediante dichos

1 Célculos propios con datos de INEGI “Estadisticas Historicas de México” obtenido de:
https://www.inegi.org.mx/app/publicaciones/



https://www.inegi.org.mx/app/publicaciones/

mecanismos se incorporaria al mercado mundial aprovechando sus ventajas comparativas

para exportar los bienes en los que se especializara.

En la practica el pais buscé competir por el lado de los costos, especificamente con bajos
salarios para, dado un margen fijo de ganancia, poder competir en el mercado internacional
mediante su incursion en la produccion de bienes intensivos en trabajo lo que con el tiempo

derivé en el debilitamiento del mercado interno.

Desde la década de 1980 la economia mexicana ha mostrado un pobre desempefio en su
crecimiento econdmico en comparacion con las décadas anteriores, el PIB de acuerdo con
cifras del INEGI, paso de crecer a una tasa anual de 6.74% de 1950 a 1981; a una tasa
promedio anual de 1.89% del afio 1982 al afio 2022. A pesar de los pobres resultados
macroecondmicos, la hegemonia del pensamiento econdémico contintia relegando a la Politica
Fiscal a un segundo plano en la economia moderna, mientras que la Politica Monetaria debe
centrarse en mantener una inflacion baja y estable, lo anterior son ideas fundamentales que
se originaron con lo que John Williamson en una conferencia en 1989 denomind el Consenso
de Washington refiriéndose al conjunto de politicas implementadas por paises en vias de
desarrollo que se habian visto afectados por crisis economicas durante la década?; y que

actualmente se conoce como Nuevo Consenso Macroeconémico.® En México este conjunto

2 En un texto de 1990 Williamson enuncié de manera explicita el conjunto de instrumentos de politica que
rescata de la conferencia de Washington como sugerencia para los paises afectados por la crisis de la deuda de
la década de 1980. La primer politica es la disciplina presupuestaria por parte del Estado para esto se sugieren
reducir o eliminar montos del gato dedicados a subvenciones; siguiendo con el propésito de equilibrar las
finanzas publicas se propone incrementar los ingresos tributarios mediante la expansion de la base tributaria.
Otro punto es que sebe dejar a la tasa de interés en manos del mercado pues esta seria la tasa que asigna los
recursos de manera Optima en el sentido paretiano. Por su parte el tipo de cambio debia ser competitivo de modo
que las exportaciones crezcan en una medida acordé a los objetivos de crecimiento econémico, sin embargo,
esta competitividad debia ser consecuencia de la libre flotacion del tipo de cambio. El quinto punto del consenso
es la liberalizacion comercial por el lado de costos permitiria a la industria nacional la reduccion de costos de
insumos de produccion y eliminaria perturbaciones sobre la productividad de las empresas que gozan de
proteccion del mercado externo. Otro punto fundamental del también llamado Decalogo de Washington es la
apertura a la Inversion Extranjera Directa (IED) pues puede aportar a fortalecer tanto el mercado interno como
el sector exportador. Otra politica caracteristica de este consenso esto como una manera mas de aminorar el
gasto publico del gobierno y fortalecer el sector privado nacional. La desregulacion de la actividad econémica
también se sugiere como medida de fortalecer el sector privado nacional, por Gltimo, el consenso sugiere que
el Estado debe ser capaz de garantizar los derechos de propiedad de tal forma que la incertidumbre del sector
privado respecto al cumplimiento de sus derechos sea minima.

3 Entendiendo al Nuevo Consenso Macroeconémico (NCE) como la justificacion teérica de porque tienen
sentido las politicas sugeridas durante el Consenso de Washington. Esta visién macroeconémica retoma la curva
IS planteada por Hicks con la diferencia de que las ecuaciones que componen al producto, es decir, las
ecuaciones de consumo, gato publico e inversion dependen del ingreso potencial en lugar del producto corriente
de un periodo determinado (véase Garcia y Perrotini, 2014) lo que coincide con la teoria de la decision



de politicas se implementaron tras la crisis de la deuda externa de 1982 en donde se acepto
llevar a cabo politicas restrictivas en la economia que incluian una reduccion del gasto
publico manteniendo un balance primario equilibrado, equilibrar la balanza de pagos
mediante la reduccion de productos de importacion, moderacion salarial, entre otras politicas
de estabilizacion ortodoxas, esta ideologia se renovd con la suscripcion de México al
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT) en donde se perdié la
posibilidad de proteger a la industria nacional o impulsar el desarrollo interno mediante
aranceles a las importaciones reduciendo la capacidad del Estado de influir en el comercio
internacional; por ultimo esta delimitacion del papel del Estado se oficializ6 con la
suscripcion formal y explicita del Banco de México a un Régimen de Metas de Inflacién en
2001 y tras la entrada en vigor de la Ley Federal de Presupuesto y Responsabilidad
Hacendaria en 2006, condicionandose asi el actuar de la politica econdmica en México a una

visién del funcionamiento de la economia.

Los resultados desde la implementacion oficial de esta vision, en donde las exportaciones
liderarian la economia, no han sido alentadores. Del afio 2006 a 2020 el Producto Interno
Bruto (PIB) ha crecido a una tasa promedio anual de solo 0.47%, y el déficit historico de la
Balanza Comercial ha pasado de $663.63 millones de dolares en el afio 1991 a un saldo
negativo de $1,377.87 millones de dolares en 2021% por su parte la tasa de inflacion
promedio anual ha sido del 4.20% en el periodo mencionado®, y un salario minimo que hasta
2018 solo habia crecido a una tasa promedio anual de 1.12% en términos nominales, muy
por debajo de la inflacidn observada durante el periodo, por lo que se puede suponer que el

intertemporal de los agentes econdmicos, ademas de esta diferencia la funcion de inversion también incorpora
el diferencial de tasas entre la tasa de politica monetaria ya la tasa natural por lo que la decision de inversion
en este modelo depende del estado de la economia en el largo plazo, la segunda ecuacién que resuelve el modelo
es la curva de politica monetaria, pues es esta quien fija la tasa de interés nominal y por ende influir en la tasa
real (véase Fisher, 1930), por Gltimo se afiade al modelo la Curva de Phillips la cual muestra la relacién entre
el nivel de produccion y la inflacion. En el equilibrio del modelo de tres ecuaciones el gasto publico elevaria el
producto por encima del de equilibrio (potencial) generando un proceso inflacionario, lo mismo acontece con
una politica monetaria expansiva, ambos shocks afectarian de manera negativa la inversion de manera que la
IS se ajustaria al equilibrio, en la practica cualquier intento de la politica fiscal por modificar los niveles de
demanda se veran compensados por una politica monetaria en sentido inverso con el fin de mantener al producto
en su camino hacia el nivel potencial mediante la Regla de Taylor. VVéase I. Perrotini y A. Garcia (2014) y C.
Villegas (2014)

4 Datos obtenidos del Banco de Informacion Econémica, disponible en: https://inegi.org.mx/app/indicadores/
5> Estimacion propia con datos del Sistema de Informacién Econémica de Banxico, disponible en:
https://www.banxico.org.mx/Sielnternet/



https://inegi.org.mx/app/indicadores/
https://www.banxico.org.mx/SieInternet/

poco crecimiento que ha experimentado la economia mexicana en las ultimas dos décadas ha
sido en detrimento del poder adquisitivo de los trabajadores asalariados. Como se vera en el
presente trabajo una reorientacion del modelo de acumulacién es posible y a través de la
historia el Estado ha modificado la estructura de la economia haciéndola encajar con las

caracteristicas tedricas de ambos regimenes de demanda.

Es por ello que, ante tal escenario, es necesario replantearse si la ortodoxia de finales del
siglo XX estaba en lo correcto o si por el contrario es necesario que el Estado retome un papel
activo en la economia — adecuandose a las caracteristicas del nuevo siglo — reorientando la
politica econdmica hacia distintos propo6sitos con el fin de sacar al pais del estancamiento en
el que se encuentra, por lo que la cuestion que se plantea es ¢Son factibles las politicas
redistributivas en un mundo globalizado? Mas aln ¢Es posible establecer una senda de

crecimiento estable impulsada por la demanda derivada de los salarios?

Dadas las caracteristicas de la economia mexicana, principalmente su alto grado de apertura
comercial, se puede presuponer que México se encuentra bajo un régimen econémico
liderado por las ganancias pues la participacion de las ganancias en el ingreso suele estar

relacionada con una mayor apertura comercial.

Esta tesis propone un modelo de crecimiento distinto, transitar de una economia liderada por
las ganancias (profit-led) a una economia liderada por los salarios (wage-led), en la cual, el
Estado mediante la implementacién de politicas redistributivas que favorezcan la
participacion de los salarios en el ingreso logre que esta via de crecimiento se caracterice por

ser estable y viable en el largo plazo.

Con la reciente crisis por COVID - 19, la caida del PIB y la vulnerabilidad de la economia
ante shocks externos® resulta tentativo sugerir dinamicas de acumulacion alternativas a la
actualmente predominante, las cuales doten a la economia de una mayor fortaleza interna y
una base mas solida sobre la cual implementar politica econémica contra ciclica con la
esperanza de que las externalidad no impacten con semejante magnitud a la economia

mexicana.

& Muestra de ello es que la tasa de desempleo de 2019 a 2020 aumentd un 45% y aln en 2022 no alcanza los
niveles de empleo prepandemia por su parte el producto cayé un 21.27% del dltimo trimestre de 2019 al cierre
de mitad de afio de 2020 (cifras obtenidas del BIE)



El proposito de este trabajo es analizar la viabilidad de transitar de un régimen de demanda
impulsado por las ganancias a un régimen de demanda liderado por los salarios en México,
prueba de esto son las politicas implementadas durante el cardenismo y el modelo de
crecimiento posterior a estas en donde el consumo del mercado interno era el principal motor
del crecimiento econémico, asi como las reformas implementadas durante la década de 1980
y el posterior cambio del modelo de acumulacion dejando en manos del mercado la

distribucion funcional del ingreso.

Para alcanzar el objetivo general, este trabajo se apoya de tres objetivos particulares, el
primero es analizar mediante un analisis historico si en México la politica econdmica tiene o
ha tenido la potencialidad de reorientar el régimen de demanda que impera en la economia,
el segundo objetivo particular consiste en determinar, mediante una ecuacion de
comportamiento, cual es la reaccion de la demanda de la economia mexicana ante un cambio
en la distribucién del ingreso, por Gltimo se abordaré la literatura tedrica que busca -al igual
que este trabajo- indagar en la cuestion de ¢Por qué si México aplica politicas acordes a su
régimen de demanda, esto no ha generado crecimiento econdmico? Analizando asi el
problema desde tres enfoques distintos, primero el repaso histérico permitira conocer si una
reorientacion liderada por el Estado ha sido posible y si ha llevado a una senda estable de
crecimiento, posteriormente el anélisis cuantitativo permitira reconocer las limitaciones de
la aplicacion de politicas redistributivas en la economia actual asi como detectar las
relaciones que existen entre los componentes de la demanda y la composicion del ingreso,
por Ultimo la revision tedrica permitira observar las posibles explicaciones de la
contradiccion econdémica que vive el pais con aras a, en un estudio préximo, proponer
politicas especificas que no obstaculicen el crecimiento econdmico y permitan redistribuir de

manera ma&s equitativa el ingreso.

La hipdtesis que se plantea es que la politica econdmica es capaz de reorientar el régimen de
demanda, gestando una senda de crecimiento estable sustentada en una mayor participacion

de los salarios en el ingreso (economia wage - led).

En orden de poder contrastar dicha hipotesis el trabajo se divide de la siguiente manera. En
el primer capitulo de este trabajo se detalla el modelo teérico de Bhaduri y Marglin (1990)

que establece el marco tedrico dentro del cual se ubica este escrito. El capitulo Il desarrolla



coémo el pais ha transitado entre los distintos regimenes de demanda caracterizados en el
capitulo I y cdmo la politica econdmica ha determinado el comportamiento del régimen de
acumulacién mediante reorientacion en momentos clave del panorama econdmico. En el
capitulo 111 se caracteriza a la economia mexicana con el fin de identificar empiricamente las
caracteristicas que asocian al pais con un régimen de demanda impulsado por las ganancias
y posteriormente, se realiza un modelo de correccion de errores con el proposito de desglosar
el efecto de un cambio en la distribucidn del ingreso sobre cada uno de los componentes de
la demanda agregada y poder hacer una valoracion final mas precisa. En el capitulo 1V se
indaga en la literatura existente con el fin de darle una explicacion a la contradiccion
econdmica que se vive en la economia, es decir, se busca responder a la pregunta de ¢Por qué
si México ha implementado politica econdmica ad hoc a su régimen de demanda los
resultados en términos de crecimiento han sido deficientes? Asi como también se mencionan
algunas areas de oportunidad que de acuerdo con la teoria podrian contribuir a redistribuir de

manera mas equitativa del ingreso; el capitulo V concluye.



I. Economias lideradas por ganancias y por salarios

El problema sobre la distribucion del ingreso entre clases sociales y crecimiento econémico
ha sido ampliamente discutido en la literatura, para el caso de México tras la crisis de la
década de 1980, la discusion sobre el problema de lo que J. Ros (2015a) denomina “Trampa
de lento crecimiento y alta desigualdad” cobro gran relevancia sobre todo porque desde
entonces las autoridades han adoptado las politicas recomendadas de manera universal por
organismos internacionales como el Fondo Monetario Internacional (FMI) y el Banco
Mundial sin mostrar una clara mejoria en su desempefio macroeconémico. De entre las
causas atribuidas a este problema se encuentra que el tipo de régimen de acumulacion tiene

cierta influencia en la dindmica a seguir del producto y de la distribucién del ingreso.

Dentro de la literatura econdémica existe un consenso de los diferentes tipos de regimenes de
acumulacién que existen; la primera gran division consiste en separar aquellas teorias que
argumentan que el principal impulsor de la actividad econémica se encuentra del lado de la
oferta de aquellas que argumentan que la economia es dirigida por los niveles de la demanda.
Los primeros escritos se caracterizan por supuestos comunes entre los que se encuentran el
inmediato ajuste de la demanda a la oferta de la economia, ademas de resaltar que todas las
variaciones de demanda solo influyen en el corto plazo de la economia pues en el largo plazo
el producto inevitablemente convergera a su producto potencial a un ritmo que el mercado
establecera como optimo (tasa natural de crecimiento), ritmo que resolvera todas las variables
exogenas incluido los precios del trabajo y del capital dejando la distribucién del ingreso en
manos de los mecanismos de mercado. Mientras que los segundos suponen que es la oferta
la que se ajusta a la demanda y este ajuste no se da de manera inmediata, sino que las variables
tienen una velocidad de ajuste mediante la cual se adecuan a cambios en su entorno, otra
caracteristica diferencial es que dentro de esta concepcion se da lugar a la endogeneizacion

de la distribucion del ingreso la cual resulta de un conflicto de clases inherente al capitalismo.

Este régimen de demanda a su vez se divide en dos, el régimen de demanda impulsado por
las ganancias y el régimen de demanda impulsado por los salarios. Es aqui donde este trabajo
desarrolla las diferencias entre estos regimenes y sus implicaciones para los hacedores de
politica econdmica. Siguiendo la tradicion keynesiana, este estudio rompe con la famosa

“Ley de Say” la cual supone que la demanda de bienes es igual a la oferta siempre y cuando



el mercado se encuentre en pleno empleo, es decir, dentro del marco tedrico de este trabajo
no existe un mecanismo de mercado que garantice que la economia no presente problemas
de demanda, los cuales tienen incidencia en el largo plazo y no son meramente problemas
transitorios, la misma existencia del dinero implica que no hay ninguna garantia de que la
demanda agregada planeada sea siempre igual a la oferta, pues el hecho de que las personas
necesitan de un activo especifico que sirva como reserva de valor indica que no existe la
certeza de que la demanda iguale siempre y en todo momento a la oferta. Este supuesto
también indica que no existira congestion en el mercado de bienes en el largo plazo, pues la
demanda se ajusta de manera inmediata a la oferta, sin embargo, distintas crisis, tales como
el crash de 1929 o la recesion postpandemia en el afio 2021, han demostrado que esto no se

cumple en la realidad.

Como se menciono anteriormente esta tesis parte de una relacion de causalidad que va de la
demanda hacia la oferta, es decir, la demanda insatisfecha de bienes es lo que incentiva a
incrementar el nivel de utilizacién de la capacidad y una vez se llega a la plena utilizacion de
la misma, esta demanda incentiva a aumentar la inversion, la produccion del bien demandado
y por tanto también la tasa de crecimiento del producto. Este planteamiento se remonta a
1936, afio en el que Keynes publicd su famoso libro Teoria General sobre la ocupacion el
interés y el dinero, el cual sefiala que el nivel de ocupacion de la economia esta relacionado
con la propension marginal a consumir y con el incentivo a invertir y este Gltimo, a su vez,
se ve influenciado por las expectativas de ganancia del capitalista. Dichas expectativas tienen
un componente empirico basado en las ganancias obtenidas en periodos anteriores por lo que
incluso la demanda en periodos anteriores (t-n) influye en el nivel de inversién de la

economia y por tanto en el nivel de oferta.

Bajo esta premisa se han construido diversas teorias acerca de cdmo se genera el crecimiento
econdémico, Michal Kalecki, un economista heterodoxo, planteo su modelo del
funcionamiento de una economia, haciendo especial énfasis en la distribucién del ingreso.
Kalecki, en su teoria sobre los ciclos econdmicos planted que el capital competia en un
mercado imperfecto (contrario a lo que sefialaba la escuela neoclésica) dicha estructura de
mercado permitia la formacién de oligopolios los cuales posibilitaban a las empresas el

mantener un margen de ganancia, relativamente constante, por encima de los costos unitarios



de produccion; mantener este mark-up fijo implicaba que ante un shock negativo, en caso de
que la competencia internacional imposibilitara aumentar los precios, debia existir una
reduccidn en los costos, si el costo de los bienes de capital y de las materias primas son fijados
por los productores de dichos bienes debido a estructuras imperfectas de mercado, entonces
solo existen dos maneras posibles de reducir los costos unitarios, mediante el aumento de la
productividad laboral o0 mediante la moderacion salarial (e inclusive una mezcla de ambas).
Esta segunda via pone de relieve el conflicto distributivo planteado por Kalecki, el cual

posteriormente inspird una basta literatura de estudios tanto teéricos como empiricos.

Dentro de las teorias kaleckianas y keynesianas es comun suponer rigideces en las
velocidades de ajuste de las distintas variables econdémicas, para el caso de los precios esta
rigidez en su ajuste se conoce como sticky prices. EI concepto se deriva de lo planteado por
Keynes en la Teoria General, en donde establece que los salarios presentaban ciertas
rigideces debido a que estos se fijaban en términos monetarios, dado que el dinero es la
mercancia con un mayor excedente de prima por liquidez sobre el costo de almacenamiento
ademas de la existencia de contratos indeterminados, multianuales, anuales o temporales que
imposibilitan el ajuste constante e inmediato de los salarios nominales. “El hecho de que el
dinero tenga bajas elasticidades de producciéon y de sustitucion y pequefios costos de
almacenamiento tiende a que se fortalezca la creencia de que los salarios monetarios [y por

ende también los precios] seran relativamente estables.” (Keynes, 2013, p. 202).

Siguiendo la teoria postkeynesiana de los sticky prices, esta vision de la economia se aleja de
la falacia de “mercados perfectos” suponiendo que existen rigideces que hacen que los
precios en la economia se ajusten con cierta lentitud. Para el caso de los salarios existen
factores institucionales y empiricos que dificultan su ajuste inmediato, estos incluyen la tasa
de inclusidn patronal de sindicatos, la existencia de un salario minimo, la tasa de desempleo
de la economia, el grado de especializacion de los trabajadores, etc. Todos los factores
anteriores inciden en el poder de negociacion salarial de los trabajadores, en este marco la
determinacion de los salarios se da mediante la negociacion entre trabajadores y capitalistas
y no solo mediante la productividad marginal del trabajo como lo plantea la escuela

neoclésica.



Un trabajo fundamental, derivado de la teoria kaleckiana de la distribucion del ingreso, fue
el realizado por A. Bhaduri y S. Marglin (1990) en donde plantean la doble funcién que
desempefian los salarios dentro de la economia. En primera instancia los salarios representan
una parte fundamental de los costos que enfrentan las empresas, de tal suerte que tienen
influencia sobre el nivel de precios de la economia. En segundo lugar los salarios también
representan una parte importante del consumo de la economia influyendo mediante esta via
en la demanda agregada, en razén de lo cual un cambio de los salarios puede tener efectos
ambiguos dentro de la economia; por un lado, los salarios aumentan el consumo interno’ pero
también tiene efectos negativos sobre la inversién —al ser un costo del proceso de
produccion—y, en el caso de una economia abierta, un efecto negativo sobre la balanza
comercial, pues mayores costos restan competitividad a las exportaciones, y dada una
propension marginal a importar constante, este aumento del consumo provocara un aumento

de las importaciones.

Derivado de los efectos anteriormente mencionados, A. Bhaduri y S. Marglin plantean que
las economias bajo un régimen de demanda pueden presentar caracteristicas propias que las
llevan a reaccionar de manera diametralmente distinta ante cambios en la distribucion del
ingreso. Por un lado, se encuentran las economias lideradas por ganancias cuya demanda
agregada aumenta ante una disminucion (aumento) de la participacion salarial (de las
ganancias) en el ingreso; esto se presenta debido a que la inversion reacciona fuertemente
ante cambios en la participacion de las ganancias en el ingreso comparado con el consumo
derivado de los salarios, el cual reacciona en menor medida ante dicho cambio, por tanto la
implementacidn de politicas que favorezcan la tasa de ganancia provocaran aumentos en la
demanda agregada. Por otro lado, estan las economias lideradas por salarios, caracterizadas
por tener un consumo salarial mas reactivo que la inversion ante un cambio en la
participacion salarial, por lo que aumentos (disminucion) de la participacion de los salarios

en el ingreso provocan un aumento (disminucion) de la demanda agregada.

Estos mismos autores plantean un modelo que se centra en como variaciones en la

participacion salarial — principalmente debido a una variacion de la tasa de salario real - o

7 0. Onaran y Galanis (2012), C. Oyvat, O. Oztunah y C. Elgin (2020) han demostrado que la propension
marginal a consumir de los salarios es mayor que la de las ganancias, por lo que la relacion entre participacion
salarial y consumo es directa.



una variacion de lo que denominan margen/participacion de las ganancias, modifica la
demanda agregada de la economia. Estas variaciones se consideran exodgenas pues
empiricamente, contrario a lo que plantean los economistas clasicos, el salario real puede no
tener una relacion estrecha con la productividad marginal.® Siguiendo a la Teoria General de
Keynes se pueden suscitar cambios en el salario real sin que estos sean provocados por
variaciones en la productividad laboral pues, dado que para esta teoria los trabajadores toman
decisiones con base en el salario nominal, variaciones en los precios que alteren el salario
real no influiran en las decisiones que tomen los trabajadores por lo que el nivel de ocupacion
no variara y la economia se encontrard en un escenario en donde la productividad marginal
no cambid y los salarios reales disminuyeron. “Son amplias las variaciones que sufre el
volumen de ocupacion [y por ende del salario real] sin que haya ningin cambio aparente en

las exigencias minimas reales de los obreros ni en la productividad” (Keynes, 2013, p. 36).

Sin embargo, este texto se apega mas a la vision salarial de Bhaduri y Marglin quienes se
separan un poco del pensamiento de Keynes quien no daba espacio a variaciones exdgenas,
argumentando que los componentes autonomos de la demanda eran los principales
determinantes de la demanda efectiva, esta demanda efectiva a su vez determina el nivel de
produccion y el costo de perder un trabajador en un nivel de produccion dado y esto es lo que
determina el salario. En la realidad, los salarios no se ajustan de manera inmediata a los
cambios en la productividad laboral ademas de la dificultad y el alto costo que tiene para los

capitalistas monitorear en todo momento la produccion generada por cada trabajador.

El poder de negociacién de los trabajadores es una variable crucial a la hora de determinar
coémo estara distribuido el ingreso dentro de la economia, dicha variable depende de factores
institucionales y estructurales de la economia, tales como, el grado de sindicalizacion del
mercado laboral, seguros contra el desempleo, el establecimiento de un salario minimo, el
grado de informalidad que existe en la economia, el nivel de capacitacion de los trabajadores

etc.

En el marco teorico de este trabajo, a diferencia de la teoria marxista del sub-consumismo,
se permite la posibilidad de que, dado el doble efecto de los salarios en la economia, es

posible que una economia se encuentre en un régimen de demanda impulsada por las

8 Variable enddgena en el modelo clésico, que depende del nivel de ocupacion laboral.



ganancias, es decir, que los efectos positivos de la inversion y la balanza comercial ante un
aumento de la participacion de las ganancias en el ingreso pueden méas que compensar los
efectos depresivos que tiene dicho fendmeno sobre el consumo. Pues tal y como se ha visto
en diversas economias desde finales del siglo XX, el aparato econdémico puede ser estimulado
mediante la inversion privada, implementando politicas que favorezcan la participacion de
las ganancias pues algunas economias se caracterizan por tener una demanda més sensible a
cambios en el margen/participacion de las ganancias que a un aumento de la capacidad
utilizada. En estos paises ante un aumento de los salarios reales, si bien el consumo aumenta,
el incremento en los costos de produccién perjudica la inversion al menos en un primer
momento.® La posibilidad de que el efecto negativo sobre la inversion supere el efecto
positivo del aumento en el consumo es lo que separa a esta teoria del sub-consumismo

marxista.

Para este punto es importante aclarar que el termino régimen de acumulacién se asemeja a la
definicion adoptada por la vision estructuralista de la economia, el termino en este texto se
refiere a la modalidad del sistema econdmico bajo la cual se acumula riqueza, es decir, el
funcionamiento de la estructura econémica de manera que queda de relieve el sector o
actividad que actta como principal impulsor de la acumulacién, en esta interpretacién los
posibles motores de acumulacion pueden darse del lado de la oferta y de la demanda derivada
del ingreso salarial o de la demanda derivada de la remuneracién capitalista. EI régimen de
acumulacion a la vez que se evidencia la configuracion de la estructura social, las clases en

poder y la manera en la que el gobierno busca intermediar entre estas.

Para determinar a qué tipo de régimen pertenece un pais y dado que suponemos que la
economia esta dirigida por la demanda, se analiza el desempefio de los componentes de
demanda agregada — consumo, inversion y el saldo de la balanza comercial — ante un cambio
en la participacion de los salarios o ganancias en el ingreso, si el saldo final de la variacién
de los componentes de demanda agregada es positivo ante un aumento de la participacion de

los salarios se dice que la economia se encuentra en un régimen impulsado por los salarios o

% Esto es debido a las diferentes velocidades de ajuste de dichas variables en la economia, es por eso que algunos
autores argumentan que en el caso de una economia liderada por ganancias muchas veces en el corto plazo no
se percibe el efecto positivo de la participacion de las ganancias en la inversion y solo es evidente el efecto
depresivo sobre el consumo.



wage-led, si por el contrario el efecto sobre la demanda agregada es negativo ante dicho
cambio, entonces la economia estd impulsada por las ganancias o en un régimen profit-led.
La determinacién del tipo de régimen que presenta la economia es fundamental para el
analisis pues determina el comportamiento de las principales fuentes de demanda y por tanto

configura el tipo de politica econdmica Optima para alcanzar el crecimiento sostenido.

Con el fin de analizar de manera mas precisa los componentes de la demanda agregada, asi
como el efecto final, diversos autores han creado una variedad de modelos en los cuales el
equilibrio del mercado de bienes tiene un rol central en la determinacién de la senda de
crecimiento optima dadas las condiciones de una economia. El siguiente modelo ilustra las
ideas basicas de la literatura tedrica sobre los regimenes de demanda; se plantea una ecuacion
de demanda conformada por cuatro componentes clave: consumo privado (C), inversion
privada (I), gasto publico (G) y exportaciones netas. Dicha ecuacion se muestra a

continuacion.
DA=C+I1+G (1)

Este modelo se le puede atribuir a Bhaduri y Marglin (1990), el mismo parte del supuesto de

que el ahorro es igual a la inversion; es decir:
S=1 )

En donde los ahorros provienen en su totalidad de las ganancias, es decir, una parte constante
de las ganancias se ahorra mientras que los trabajadores consumen completamente los

salarios y no poseen alguna otra fuente de ingreso.
S =5sR 3

En donde:

S: Ahorro

s: Propension marginal al ahorro

R: Ganancias

A su vez las ganancias dependen de su participacion en el ingreso y del grado de utilizacion

del capital.

=) 2



En donde:

Y*: Producto derivado de la plena utilizacion de la maquinaria y el equipo

R .. -z . .
(;): Participacion de las ganancias en el ingreso

(YL) Grado de utilizacion de la capacidad instalada.

Simplificando la participacion de las ganancias en el ingreso como h'y el grado de utilizacién

del capital como z y aplicando la igualdad entre ahorro e inversion, tenemos que:
I(h,z) = shz (5)

La ecuacion anterior indica que la inversion esta en funcion de la participacion de las
ganancias en el ingreso, asi como de la capacidad utilizada y de la propension marginal al

ahorro.

Por simplicidad del modelo se asume que la empresa tiene Unicamente trabajadores
operativos que participan en el proceso de produccién, es decir, carece de empleados
administrativos cuya participacion en la produccion de bienes es constante; por lo tanto, la
cantidad de trabajo depende del nivel de produccidn lo que hace que el costo medio y el costo

marginal sean iguales.

La empresas establecen un margen de ganancia por sobre sus costos de produccion por lo
que la ecuacidén de precios considerando el mark-up de la empresa puede modelarse de la

siguiente manera.
p =1+ m)bw (6)
En donde:
p: Nivel de precios
w: Salarios nominales

b: Trabajo necesario para producir una unidad de cierto bien, por lo que % es la productividad
del trabajo

m: Es el margen de ganancia como porcentaje del costo por producir una unidad.

Lo que exhibe el conflicto de clases y como esta diferencia genera inflacion. Debido a que

los salarios son parte fundamental del nivel de precios de la economia, por lo que la exigencia



para tener un mayor salario real mediante aumentos al salario nominal se vera compensado
con una disminucion del margen de ganancial® (y por tanto de la participacion de las

ganancias en el ingreso) lo que de acuerdo con la ecuacién 5 reduce la inversion.

Partiendo de esto se puede construir a la curva IS para una economia cerrada de la siguiente

manera:

E __ (Ip—s2)
dh =~ sh (7)

En donde la pendiente de la curva depende del signo del denominador, es decir, si la
sensibilidad de la inversion ante cambios de la participacion en el ingreso () es mayor o

menor a la propension marginal a ahorrar (invertir) derivado de la utilizacion de la capacidad
(sz).

Si el denominador de la ecuacion (7) es positivo, entonces cuando la inversién responde de
manera débil a cambios en la participacién de las ganancias (I, < sz). La caida en el
consumo debido a la reduccion de los salarios reales no se compensa con el aumento de la
inversion debida al incremento de la tasa de ganancia; por tanto, se puede afirmar que la
economia se encuentro en un régimen wage-led. Caso contrario en donde la inversion
responde de mayor manera ante cambios en la participacion de las ganancias en el ingreso
gue ante un aumento de la utilizacion de la capacidad (I;, > sz) se puede decir que la

economia se encuentra bajo un régimen profit-led.

A pesar de que, dentro de ambos regimenes de demanda, los capitalistas tienen un menor

Precio—Costo

margen de ganancia ( ) ante un aumento de los salarios reales, estos pueden

Costo

continuar obteniendo una ganancia total mas alta siempre que se recuperen en el volumen de

ventas debido al aumento del consumo provocando asi, un aumento de la tasa de ganancia

( Utilidad Total

: : ) es decir, un incremento de la relacion entre el beneficio percibido vy el
Capital Invertido

capital invertido a pesar de un aumento de los costos laborales

El caso anterior, en donde ambas clases sociales se benefician de un régimen liderado por los

salarios es posible siempre y cuando un cambio en la participacion de las ganancias en el

10 Dependiendo de la estructura de mercado y la capacidad de la empresa para trasladar este aumento de
costos al precio final.



ingreso sea capaz de elevar la utilizacion de la capacidad en una cantidad que exceda el efecto

negativo de la participacion de las ganancias sobre la inversion.

El Grafico 1 muestra el comportamiento de la curva IS bajo un régimen de demanda
impulsado por los salarios en el espacio geométrico en el que determinan tanto la
composicion de la distribucion del ingreso como la utilizacion de la capacidad (h, z). La curva
tiene una pendiente negativa indicando que una reduccion de la participacion de las ganancias
en el ingreso provocara un aumento de la utilizacion de la capacidad. El caso anterior,
caracterizado por el beneficio mutuo que perciben tanto capitalistas como trabajadores, es
definido en Bhaduri y Marglin (1990) como capitalismo cooperativo debido a que aunque
bajo este escenario se reduzca el margen de ganancia, el aumento de la demanda provocado
por el aumento de la participacién de los salarios en el ingreso incentivara el aumento de la
produccion aumentando la capacidad utilizada a tal punto que las ganancias totales del capital

aumenten debido al aumento del nivel de produccion.

Grafico 1. Curva IS bajo un régimen de demanda impulsado por los salarios
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Fuente: Bhaduri y Marglin (1990)

Para que el caso de capitalismo cooperativo funcione es necesario que la curva IS sea elastica

a cambios de la utilizaciéon de la capacidad (I;,S;), debido a que la sensibilidad de la



utilizacion de la capacidad debe compensar el efecto negativo de la reduccion del margen de
ganancia de los capitalistas.

Si, por el contrario, la inversion responde con mayor fuerza que los ahorros (consumo) ante
un cambio en la participacion de las ganancias en el ingreso (I, > sz) la caida del consumo
debido a salarios reales méas bajos es compensado en exceso por el aumento de la inversion;

esta configuracion es propia de las economias bajo un régimen de demanda profit-led.

Bajo este régimen los capitalistas aumentan su tasa de ganancia tanto por el aumento de la
participacion de las ganancias en el ingreso, (lo que conlleva a un aumento del margen de
ganancia) como por el aumento de la utilizacion del capital lo que conlleva a crecer
econdémicamente. Es decir, la disminucion de la tasa de salario real provoca que la economia

se dirija al pleno empleo.

Grafico 2. Curva IS bajo un régimen de demanda impulsado por las ganancias
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Fuente: Bhaduri y Marglin (1990)

En el Grafico 2 se muestra como la curva IS representa la relacion positiva entre un aumento
de la participacion de las ganancias en el ingreso y la utilizacion de la capacidad. En este

caso para que el caso de capitalismo cooperativo funcione es necesario que un ligero aumento



de h provoque un sustancial aumento de la utilizacion del capital lo que llevara a incrementar

el empleo y por tanto la masa salarial (15, S,).

El propdsito de esta estrategia es que el aumento de la demanda interna se traslade o mas
posible al crecimiento del producto para incentivar inversion productiva dentro del pais y que
el incremento del ingreso no se diluya en un aumento de la demanda por importaciones de
tal suerte que se establezca una senda de crecimiento con cierta autonomia del resto del

mundo.

Las implicaciones de politica econémica son muy distintas para ambos casos, mientras que
en una economia profit-led la politica econémica debe orientarse a incrementar la
participacion de las ganancias en el ingreso (mediante la implementacion de politicas de
flexibilizacion del mercado de trabajo, contencion de los incrementos salariales, exenciones
de impuestos a la inversién etc.) en una economia wage-led el Estado debe procurar
incrementar la participacion relativa de los salarios en el ingreso (mediante aumentos del

salario minimo, seguros de desempleo y fomento a la organizacion colectiva de trabajadores)

De acuerdo con Onaran y Galanis (2012) la demanda interna (Consumo maés Inversion) por
lo general siempre esté dirigida por los salarios pues el consumo siempre es mas sensible a
cambios en la composicion funcional del ingreso que la inversion debido a que esta suele ser
mas estable en el tiempo (p. 31). Por lo tanto, la politica econdmica, para trasladar a una
economia de un régimen de demanda basado en las ganancias a un régimen de demanda
basado en los salarios, debe enfocarse en fortalecer la demanda interna para poder potenciar
el efecto positivo de un aumento de la participacion salarial tal y como se vera en el capitulo
2.

1.1l Implicaciones para una economia pequefia y abierta

Hasta ahora el analisis se ha centrado en los determinantes de la demanda interna de una
economia, sin embargo, desde la década de 1970 paises de todo el mundo experimentaron
una acelerada apertura comercial. Para el caso de México, esta apertura se dio en la década
de 1980. Lo que es un hecho es que desde las ultimas tres décadas la economia es imposible
de analizar sin tomar en cuenta el sector externo, para el afio 2022, segun el Banco Mundial

el comercio internacional en el pais representaba un 83.8% del PIB en comparacion con el



22.8% que representaba en 1980, por lo que es necesario incorporar al analisis el efecto que
tienen las variaciones en la participacion de las ganancias o salarios sobre la balanza de pagos

de una economia.

En términos del modelo, se afiaden las exportaciones y las importaciones, partiendo del
supuesto de que estas tienen una velocidad de ajuste mas rapida que la inversion ante un
cambio en los precios. Ademas, se incorpora al modelo otra variable de vital relevancia: el
tipo de cambio. El tipo de cambio tiene una influencia directa sobre el margen de ganancia,
por tanto de la participacion de las ganancias en el ingreso y en consecuencia tiene un impacto
sobre la inversion; una depreciacion de la moneda nacional reduce el margen de beneficios
al aumentar el costo de materias primas, bienes intermedios, maquinariay equipo importados,
aunado a lo anterior el aumento de precios de bienes importados eleva el nivel de precios

ceteris paribus derivando en presiones bajistas sobre el salario real.

Una depreciacién también tiene el efecto de hacer mas competitivas las exportaciones
nacionales y por tanto promover una mejoria en el saldo de la balanza comercial®. Para
determinar cuél serd el efecto de una depreciacion de la moneda sobre las exportaciones
debemos analizar como es el comportamiento de estas. Bhaduri y Marglin (1990) la

representan de la siguiente manera:
g ==L 7)

En donde 6: Es la variable que representa la competitividad de las exportaciones; v: Tipo de
cambio medido en moneda doméstica por unidad de moneda extranjera; ps: Nivel de precios

de los rivales comerciales; p: Nivel de precios de las exportaciones.

Como se puede intuir de la ecuacion anterior, en la competitividad de las exportaciones,
ademas de las variables anteriormente mencionadas, también incide el tipo de cambio,
ademas la relacion entre dichas variables es positiva siempre que el aumento de las
exportaciones derivado de la devaluacion exceda la tasa interna de aumento de los precios.

Sin embargo, si esto mejora 0 empeora el saldo de la balanza comercial dependera de si las

1 La veracidad de esta oracion depende de las elasticidades precio tanto de exportaciones como de
importaciones en la famosa condicion Marshall — Lerner la cual plantea que, si la suma de la elasticidad precio
de las importaciones y la elasticidad precio de las exportaciones es mayor a la unidad, la depreciacion de la
moneda tendra un efecto positivo sobre la balanza comercial.



exportaciones son mas sensibles que las importaciones a este aumento de la competitividad.
Es por esto que, si la competitividad de los precios de las exportaciones aumenta como
resultado de una depreciacion que exceda la tasa de aumento de los precios internos, el efecto
general sobre la balanza comercial seria positivo siempre que se cumpla la condicion
Marshall-Lerner (Bhaduri y Marglin, 1990, p. 386).

La ecuacion de precios de la economia incorporando las importaciones se compone de la

siguiente manera:
p =1 +m)(bw + kp;v) (8)

En donde m es el margen de ganancia sobre el costo de la mano de obra, b el trabajo directo
e indirecto necesario para producir una unidad de un bien, w representa la tasa de salario

nominal, k es el valor del capital, p; simboliza el precio de las materias primas e

importaciones en moneda extranjera®? y por Gltimo v: representa el tipo de cambio

Es decir, el nivel de precios de la economia ahora no solo esta determinado por los costos
laborales mas un margen de ganancia del capital, sino que dentro de dicho nivel ahora

influyen los precios de bienes importados para el proceso productivo.

Expandiendo la ecuacion que iguala el ingreso y el gasto, bosquejada en el analisis inicial del
modelo de Bhaduri y Marglin, con el fin de incorporar la balanza comercial de una economia

pequefia y abierta resulta la siguiente expresion:
shz+ M =1(h,z) + E 9)

En donde M representa a las importaciones de la economia y E se refiere a las exportaciones

de la misma.

La ecuacion anterior ayuda a distinguir el efecto que tiene una depreciacion de la moneda
sobre la utilizacion de la capacidad si se deriva respecto a z y se sustituye el efecto de la

depreciacion en la ecuacion anterior.

Otro aspecto importante por observar es cOmo estos cambios tanto en la balanza comercial

como en el tipo de cambio influyen sobre el margen de ganancia pues este es el canal

12 as cuales se suponen constantes en el corto plazo



mediante el cual el sector externo incide en la participacion de las ganancias en el ingreso y
en la inversion, complicando aln mas las condiciones necesarias para que una economia sea
capaz de implementar una estrategia de crecimiento basada en los salarios. Es asi como se
tienen dos efectos contradictorios sobre la participacion de las ganancias en el ingreso ante

una variacion del tipo de cambio.

Si la competitividad de los precios internacionales aumenta como resultado de la tasa de
depreciacion que excede la tasa de inflacidn interna en términos porcentuales, el ‘efecto
comercial’ general seria positivo siempre que las elasticidades comerciales combinadas
excedan la unidad, para satisfacer la condicién de Marshall-Lerner. (Bhaduri y Marglin, 1990,

p. 387).

El anélisis, sin embargo, se centra en cdmo influye la apertura comercial en la distribucion
del ingreso. La depreciacion puede o no aumentar la participacion en las ganancias; esto es
debido a que (ceteris paribus) provocara una caida de la tasa de salario real, lo que eleva el
grado de utilizacién de la capacidad, aumenta la participacién de las ganancias en el ingreso
provocando un aumento de la demanda en caso de que la economia se encontrase en un
régimen liderado por las ganancias. Si el auge del sector exportador aumenta el nivel de
empleo de tal manera que este aumento mas que compense la caida de la tasa de salario real,
entonces se permitiria un rango de accién para que la politica econdémica diera lugar a una
especie de capitalismo cooperativo, en donde ambas clases sociales se benefician en términos

agregados bajo un régimen de crecimiento impulsado por las ganancias.

Por lo tanto, una estrategia de reduccién de los salarios reales a través de una depreciacion
para aumentar la competitividad de los precios internacionales y la participacion en las
ganancias puede incrementar el grado de utilizacion de la capacidad aumentando el nivel de
empleo bajo un régimen de demanda impulsado por las ganancias. Esta estrategia se

denomina export-led.

Algunos autores como Dooley (2007), Sturn y van Treeck (2013), sugieren incluso, que la
desigualdad en el ingreso en los paises subdesarrollados es lo que los ha orillado a adoptar
un modelo de crecimiento impulsado por las exportaciones, en este tipo de paises (incluido

México) los mercados financieros estdn menos desarrollados y, por lo tanto, no permiten que



las clases méas vulnerables respondan a una participacion mas baja en el ingreso agregado
endeudandose. Esto “conduce a una demanda interna debil y a un modelo de crecimiento

orientado a la exportacién.” (Sturn y van Treeck, 2013, p.127).

La configuracion de las naciones en la economia mundial siguiendo una estrategia liderada
por exportaciones ha dado resultados particulares para cada una de las economias que
compiten en los mercados internacionales. Si bien ha ayudado a ciertas economias a tener
una balanza comercial superavitaria (como el caso de China y paises manufactureros como
Taiwén o Malasia), para el caso mexicano ha provocado un estancamiento en el crecimiento

debido a la debilidad del mercado interno.

El mercado internacional esta lejos de ser un mercado “perfecto” en donde cada economia
percibe beneficios similares al especializarse en la exportacion de un bien a la vez que elimina
cualquier tipo de barrera comercial. Una prueba de que esto no sucede es que se han
acentuado las posiciones de economias acreedoras y deudoras, en donde los productores de
bienes con una alta elasticidad ingreso son los principales beneficiarios, estos bienes se
caracterizan por provenir de procesos productivos con una alto componente tecnoldgico y
que requieren de trabajo especializado como es el caso de China cuyas principales
exportaciones son componentes de telecomunicaciones y computadoras, 0 Alemania cuyas
principales exportaciones son automdviles y medicamentos; mientras que los paises
exportadores de bienes con una baja elasticidad ingreso han sido relegados a permanecer con
un déficit crénico en su balanza comercial siendo los paises exportadores de bienes agricolas,
como Colombia y Paraguay, los mas caracteristicos. (Informacion obtenida de la OMC,

obtenida de: https://www.wto.org/spanish/res_s/statis_s/data_pub_s.htm)

Ademas de la division entre exportadores de bienes manufacturados de alta tecnologia
(bienes con alta elasticidad ingreso de la demanda) y exportadores de materias primas y
alimentos (bienes con baja elasticidad ingreso de la demanda) existe la divisién entre

economias grandes y economias pequefias.

El término “economia pequefia” en Economia Internacional se refiere a aquellas economias
que no influyen en la determinacion de precios internacionales del mercado global, es decir

la cuantia en la que participa en el mercado internacional de un bien — ya sea como oferente



o demandante — tiene un impacto exiguo en los precios, por lo que un cambio en su politica

comercial no tendria apenas impacto en el mercado internacional de dicho bien o servicio.

Esto implica que la competitividad de las exportaciones enfrenta una restriccion rigida que
responde a la dindmica de produccion de los grandes productores a nivel mundial, si la
economia pequefia y abierta sufre un shock negativo en su sector exportador, por ejemplo,
debido a un aumento de los salarios reales que provoca un incremento en los costos de
produccidn, los capitalistas de dicho sector no pueden subir los precios del bien pues el precio
internacional de dicho bien no responde a la produccion nacional, es decir, es ineléstico, por
lo que para seguir siendo competitivos los capitalistas deben ceder parte del margen de

ganancia en un proceso de distribucion en favor de los trabajadores.

Lo anterior, sin embargo, también puede ocasionar que la produccién de algunos bienes de
exportacion deje de ser rentable, o que comparado con instrumentos alternativos del mercado
financiero — tal como los CETES en el caso de México — sean una alternativa mas atractiva,
afectando asi también las expectativas de ganancia. Por lo tanto, se concluye que el impacto
negativo serd ain mayor en una economia pequefia y abierta debido a la rigidez de los precios
internacionales; si la economia fuera capaz de influir en los precios o cantidades del mercado
mundial podria trasladar este shock de costos al menos parcialmente al precio internacional,

provocando una reduccion mucho menor del margen de ganancia.
1.1l La vision de blogues econdmicos como una economia cerrada

Baséandose en el anélisis anterior se podria suponer que para una economia globalizada como
la existente en el siglo XXI es en extremo complicado modificar este régimen econémico
basado en las ganancias y liderado por las exportaciones, pues a pesar de que la demanda
interna sea liderada por los salarios, el peso de un aumento salarial sobre el sector exportador
puede tener efectos negativos sobre la demanda agregada de tal magnitud que mas que
compensen el efecto positivo de un aumento en el consumo. “Cuanto mayor sea la
participacion del comercio exterior, asi como las exportaciones e importaciones tengan
mayores elasticidades ingreso y precio, mas importante se vuelve el efecto comercial.”
(Bhaduri y Marglin, 1990, p. 388).



No obstante, distintos tedricos como Onaran y Galanis (2012), Lavoie (2013), han
desarrollado la idea de considerar a las alianzas comerciales y a los bloques econémicos
como una gran economia cerrada. El ejemplo mas adecuado a esta teoria es la Union Europea,
suponiendo que el conjunto de naciones no tuviera relacion comercial con el resto del mundo
la Unién Europea adquiriria caracteristicas propias de una economia cerrada que facilitarian

la implementacion de politicas distributivas en favor de los salarios.

Dentro del analisis matematico el hecho de que la propensién marginal a consumir de los
salarios es mayor que la propension marginal a consumir de las ganancias garantiza que la
pendiente de la Curva IS dentro del espacio (z, h) tenga una pendiente negativa garantizado

que la demanda agregada sea liderada por el consumo derivado de los salarios.

Ademas del signo de la pendiente de la curva IS es importante ver la elasticidad de la misma,
pues como se planted en el modelo original de Bhaduri y Marglin (1990) este aspecto
determina el limite de cooperacidn entre clases. Para el caso de una economia que se
encuentre en un régimen impulsado por las ganancias, si la elasticidad de la curva IS en el
espacio (z, h) excede la unidad, entonces politicas distributivas en favor de los trabajadores
provocaran una tasa salarial real mas alta aunada a mayores ganancias por parte de los

capitalistas pues la economia cumple con las condiciones del capitalismo cooperativo.

Para diversos economistas poskeynesianos como Stockhammer (2015), Onaran (2015),
Lavoie (2011), Sturn y van Treeck (2013) esta es la senda de crecimiento estable y sostenido
que se deberia seguir, en donde la cooperacion entre naciones y entre clases lleva a la
economia a una situacion de pleno empleo en donde se genera un circulo virtuoso en donde
mayores salarios generan una mayor demanda y debido al incremento del volumen de ventas

de las empresas, los capitalistas aumentan sus ganancias.

Si se considera a los paises que integran a la Unidén Europea como una economia en su
conjunto se puede teorizar que, para que la Union Europea se encuentre bajo un régimen de
demanda liderado por los salarios bastaria con que la propension marginal a consumir de los
asalariados sea mayor que la propension marginal a consumir de los capitalistas y que la

magnitud de dicho efecto compense el impacto negativo que tiene este aumento de costos



sobre la inversion; es decir, si compensa la funcién de los salarios como costo de produccion

dentro del sector exportador.t3

Algunos autores incluso argumentan que en una economia cerrada el efecto negativo del
aumento salarial sobre la inversion se compensa debido a que, este aumento del ingreso
ceteris paribus provocara un aumento del consumo, y al no existir importaciones, todo el
consumo es canalizado hacia bienes producidos dentro de la economia, por lo que en un
segundo periodo hay un aumento de la demanda y ventas de los capitalistas, dependiendo del
nivel de utilizacion del capital esto llevara a un mayor nivel de empleo, provocando que los
trabajadores tengan un mayor poder de negociacion salarial hasta llegar al punto de plena
utilizacion de la capacidad productiva por lo que el capitalista aumentara la inversion en
maquinaria y equipo una vez llegando este punto, generandose asi un circulo virtuoso que va
de un aumento salarial a un aumento del consumo, de las ganancias y por tanto de la

inversion.

Para México la semejanza seria integrar a los paises miembros del T-MEC en un esfuerzo
conjunto de aumentar la demanda de sus economias mediante politicas redistributivas en
favor de los trabajadores asalariados. Al unir los mercados nacionales de tres paises el bloque
econdmico constaria de una gran base de consumidores internos lo que fortaleceria el
mercado interno tanto en consumo privado como inversion privada y, dado el alto porcentaje
de participacion comercial que representan mutuamente, aumenta la posibilidad de que para
el capital un aumento de los salarios se traduzca en un aumento de las ganancias absolutas.
Ademas de que el comercio entre estos paises representa gran parte del comercio total de

cada pais.

13 La afirmacién de que la Unica condicion necesaria para establecer una senda de crecimiento basada en el
consumo salarial en la UE es que el aumento del consumo derivado de los salarios compense la caida de la
inversion debido al incremento de costos se refiere en términos dentro del modelo, es decir, Unicamente
considerando las variables expuestas en el modelo de Bhaduri y Marglin (1990). Existen factores ajenos al
modelo, tanto econémicos como no econémicos que pueden complicar la transicion de un régimen de demanda
a otro y que exceden el propésito de este analisis; para profundizar méas en estos factores véase T. Palley (2014).



Tabla 1. Matriz de exportaciones del T-MEC 2022

Exportador/Importador  México Estados Unidos Canadéa Total

México 76.35% 3.77% 80.12%
Estados Unidos 14.63% 16.27% 30.89%
Canada 1.42% 71.16% 72.58%

Elaboracién propia con datos de OEC: https://oec.world/en

En la tabla 1 se muestra la importancia del tratado comercial entre paises, destacando sobre
todo el caso de México y Canada en donde mas del 70% de las exportaciones tienen como
destino sus vecinos del T-MEC. Estados Unidos presenta una mayor diversidad en cuanto a
destino de exportaciones, sin embargo, Canada y México son los dos principales destinos

respectivamente.

En caso de una integracion econdmica, el impacto de un aumento de la participacion salarial
disminuiria notablemente pues gran parte del sector exportador dejaria de considerarse como
tal y estaria orientado a satisfacer la demanda interna, por lo que todas estas empresas se

beneficiarian de un aumento del consumo.

Por su parte este territorio también contaria con cierta autonomia en cuanto a importaciones
y al ser principales socios comerciales, este bloque econdmico se comportaria como una
economia robusta en su mercado interno y con relativa independencia comercial, pues para
México y Canada mas de la mitad de sus importaciones se explican por paises pertenecientes
al T-MEC. Por lo que, si bien el aumento en el consumo provocaria un aumento de las
importaciones, dadas las ventajas comparativas de cada pais, este nuevo blogue econémico

podria reducir la propension marginal a importar.

Tabla 2. Matriz de importaciones del T-MEC 2022

Importador/Exportador ~ México Estados Unidos Canadéa Total

México 53.26% 1.43% 54.69%
Estados Unidos 14.55% 11.79% 26.34%
Canada 4.08% 55.19% 59.27%

Elaboracién propia con datos de OEC: https://oec.world/en

Todo lo anterior deriva en una disminucion de los efectos negativos de un aumento de los

salarios sobre el sector exportador y una potenciacion del efecto positivo del consumo sobre



la utilizacion de la capacidad, creando condiciones favorables a que la inversion reaccione

positivamente a un aumento de la participacion salarial.

No obstante, es necesario evaluar la elasticidad de la inversion extranjera directa (IED) en
México ante un aumento salarial y analizar si el efecto de un aumento de la demanda de los
trabajadores mexicanos — dada la propension marginal a importar de la poblacién — compensa
dicho aumento. Al abandonar la estrategia export-led las economias no tendrian incentivos a
reducir el salario real de los trabajadores, pues la demanda de estos seria el principal motor

de la demanda en todo el mundo.

Una homogeneizacion econdmica en el area correspondiente al T-MEC seria
extremadamente complicada para México, pues existe una gran asimetria en cuanto a su
estructura productiva con respecto a sus vecinos del norte. La interdependencia de dicha area
econdémica y el como se han estructurado las relaciones comerciales entre paises
imposibilitan que exista una estrategia de convergencia, las cadenas internacionales de valor
han asignado a México el rol de productor de mercancias con poco valor agregado y gran
componente importado, es decir, Unicamente se ensamblan componentes de alto valor
tecnoldgico lo que no necesariamente requiere de una alta productividad de los factores y
que en el caso de México, suele ser un proceso intensivo en trabajo. Aunado a lo anterior la
movilidad restringida del factor trabajo imposibilita que la dotacion de factores entre paises

se homogenice y por tanto su productividad.

Ademas de lo anterior no se debe dejar de lado que para poder reducir las asimetrias en el
nivel de desarrollo de estas tres economias se necesitaria un esfuerzo conjunto de estas
naciones que, en la realidad, es muy complicado que se dé debido a la existencia de intereses
politicos y geograficos que existen implicitos en las relaciones de América del Norte, algunos
autores sefialan que estos son procesos de organizacion de poder, inherentes de las relaciones
econdmicas entre paises con distinto poder socio econémico, al respecto Camarena, (2014)
destaca que “Estos procesos de organizacion territorial sugieren luchas de poder entre los
centros economicos mas importantes, y los paises y Estados perifericos; también, cambios
en los términos de intercambio y en el ejercicio de la soberania de los Estados de paises
excéntricos.” (p. 59) La extrema dependencia econdmica de México con respecto a Estados

Unidos ha provocado que este ultimo sea capaz de influir en la toma de decisiones de politica



nacional, el caso mas reciente las exigencias de Donald Trump hacia el gobierno mexicano
en temas de migracion, narcotrafico e incluso politica salarial, con amenaza de afadir

aranceles y diversos obstaculos comerciales a las exportaciones mexicanas.*

Perder este poder politico sobre sus socios comerciales meramente por actuar en favor de la
clase trabajadora mexicana hace poco creible que se pueda llegar a una alianza de esa indole
con Estados Unidos por lo que no se trata de proponer politicas de autarquia imposibles de
Ilevar a cabo en la economia actual, sino como menciona S. Cabrera se debe contemplar que
“El reto fundamental no radica en la integracién al mercado global, sino en la construccion
de un proyecto inclusivo de la economia nacional que genere condiciones para un desarrollo
autonomo, social y popular” (Cabrera, 2015, p. 97) mediante una estrategia viable dentro de

las limitaciones de la economia mexicana.

La idea fundamental de esta propuesta es “unificar” el mercado interno de un conjunto de
economias que mantienen una relacion econémica importante de manera gque se conjunte
entre las tres un mercado interno fuerte, en el sentido de contar con mayores niveles de
inversion privada interna, una mayor base de consumidores e incluso una base amplia sobre
la cual poder aplicar politica econémica, ademas de disminuir el peso del sector externo pues
las relaciones comerciales entre las naciones se transforman a comercio intra econémico.
Estas consecuencias de una integracion econdmica por tanto, permiten potenciar las
cualidades de una economia cerrada sobre la demanda, es decir, que sea mas plausible — dada
la cuantia de la reaccién del consumo y la inversion ante cambios en la distribucion del

ingreso — gque la economia resultante sea una economia wage — led.

14 En cuanto a temas migratorios, el expresidente Donald Trump exigié a México pagar por el muro fronterizo
entre ambas naciones, Vvéase https://www.nytimes.com/es/2018/12/13/espanol/trump-muro-mexico.html,
también se le exigid controlar el flujo de migrantes provenientes de Centroamérica con la amenaza de cerrar la
frontera comercial, véase https:/jp.reuters.com/article/eeuu-mexico-trump-idLTAKCNIRAIWY, mas
recientemente el presidente J. Biden militariz6 la frontera norte de México con el propésito de reducir el flujo
de narcéticos y de flujo migrante a su pais aun cuando el territorio excede su jurisdiccion, véase
https://comunicacionsocial.senado.gob.mx/informacion/comunicados/5446-avala-comision-de-defensa-
dictamen-para-autorizar-ingreso-de-12-militares-estadounidenses.



https://www.nytimes.com/es/2018/12/13/espanol/trump-muro-mexico.html
https://jp.reuters.com/article/eeuu-mexico-trump-idLTAKCN1RA1WV
https://comunicacionsocial.senado.gob.mx/informacion/comunicados/5446-avala-comision-de-defensa-dictamen-para-autorizar-ingreso-de-12-militares-estadounidenses
https://comunicacionsocial.senado.gob.mx/informacion/comunicados/5446-avala-comision-de-defensa-dictamen-para-autorizar-ingreso-de-12-militares-estadounidenses

Capitulo I11. Regimenes de demanda en México: Una perspectiva historica

Es importante comprender bajo qué régimen de demanda se encuentra el pais con el fin de
tener una idea clara de las consecuencias de implementar politicas redistributivas e idear una
estrategia de politica econémica optima que permita establecer las bases de un crecimiento

econdmico estable.

La economia mexicana ha transitado en distintos periodos entre un régimen de demanda
impulsado por salarios y un régimen de demanda impulsado por ganancias, en donde el
Estado y la politica econémica que implementd determinaron la configuracion de la
economiay como salarios y ganancias fungirian como principal fuente de demanda, cada uno
teniendo diversos papeles en distintos periodos. Tiene relevancia analizar estos cambios en
el patron de acumulacion pues identificar el contexto bajo el cual se dieron, permiten
esclarecer el momento en el cual podria ser exitoso implementar politicas economicas y de

redistribucion que permitan transitar de un régimen a otro.

En la historia de México se pueden ver al menos tres periodos, en los cuales el Estado,
mediante politica social y econémica ha reorientado la estrategia de crecimiento en el pais.
Durante el establecimiento de México como un Estado Nacién y durante el porfiriato la
economia se orientd hacia un modelo export-led favoreciendo a la participacion de las
ganancias en el ingreso mediante politicas de exencion de impuestos, subsidios y el abandono

a la clase trabajadora.

El siguiente cambio realizado por el Estado al modelo de crecimiento se da tras la crisis de
1929 en donde el modelo de crecimiento se sustentdé en un fuerte mercado interno que
necesitaba mantener altos niveles de demanda para que, dado el proteccionismo de la época,

se pudiera desarrollar una industria dentro del pais.

El Gltimo giro se dio en la década de 1980, en donde la acumulacion de déficits en la cuenta
publica afio tras afio llevaron al Estado a un posicién insostenible y tras la caida de los precios
del petréleo, México tuvo que firmar acuerdos de intencion al FMI en donde se comprometia
a liberalizar el comercio internacional y reducir la participacion del Estado en la economia a
cambio de la extensidn de una linea de crédito con mejores condiciones y la reestructuracién

de la deuda contraida durante el Gltimo decenio. Con esta carta de intencién el Estado



liberaliz6 el mercado de trabajo y el de capitales lo que permitio, nuevamente, aumentar la
participacion de las ganancias en el ingreso debido a la estructura oligopolica que se formé

en el pais, ademas del debilitamiento del poder de negociacion salarial de los trabajadores.

A continuacion, se presenta una descripcion mas detallada de cada uno de estos procesos,
destacando el papel que tuvo la politica econdmica y de redistribucion durante el proceso de

transicion de un modelo de demanda a otro.
I1.1 La construccion de un México primario exportador

Durante los primeros afios de construccion del nuevo estado mexicano la economia sufrié un
largo y doloroso proceso de adaptacion de un sistema de gobierno monarquico a una
republica federalizada. La guerra habia dejado rezagos de lo que fue la capacidad productiva
privada en el pais provocando retroceso en la actividad econdmica mexicana, el cual, de
acuerdo con Cardenas (2015) “derivo en la segmentacion del mercado nacional, privandolo
de aprovechar economias de escala y mercados mas amplios, al tiempo que se destruyeron
los canales comerciales tradicionales, de los cuales dependia en buena medida la actividad

econémica” (p. 138).

Entre los muchos problemas econdémicos surgidos a raiz de la guerra de independencia
destacaba el fiscal. Al no haber un consenso de como se debia regir el pais, distintas regiones
de Meéxico iniciaron un proceso de autarquia en el cual buscaban operar como estados
independientes al gobierno central; esto provoco cierta oposicion a pagar impuestos, la poca
legitimidad del gobierno, los conflictos de intereses dentro del mismo y el desconocimiento
de los beneficios que traeria el pago de impuestos provocaron que desde el imperio de
Iturbide, hasta la década de 1850 los estados mexicanos no cumplieran con sus obligaciones

fiscales.

La falta de recursos por parte del gobierno central lo volvia incapaz de elevar el gasto pablico
a niveles pre-independencia con el fin de promover la actividad econdémica en el pais. Era
urgente la creacién de lineas ferroviarias que conectaran las regiones mas importantes del
pais con la capital, se necesitaba inyeccion de capital en la industria del tabaco y en la
industria minera (cuyos monopolios pertenecian al Estado), sin embargo, la escasez de

recursos imposibilito explotar adecuadamente dichos monopolios, a lo anterior se sumaron



los conflictos con Estados Unidos en donde el gobierno tuvo que pedir crédito a agiotistas

nacionales con el fin de financiar la guerra.

El conflicto politico de los primeros afios posteriores a la guerra de independencia dificultd
y ralentizo el proceso de industrializacion en la economia mexicana. Durante las décadas de
1830y 1840 el Estado quiso dinamizar la industria en el pais, siguiendo el ejemplo de Estados
y paises europeos, implementd politicas proteccionistas sobre algunos bienes
manufacturados que se producian internamente, se cre0 el Banco de Avio, el primer banco
de desarrollo en el pais, el cual tenia como objetivo facilitar créditos al sector productivo en
donde la industria textil fue la principal beneficiada.

El sector agricultor también comenzaba a recuperar los niveles de produccién previos al
conflicto de independencia, se implementaron politicas que buscaban la creacion de
pequefios y medianos propietarios de la tierra en lugar de continuar con el modelo de
produccién de grandes haciendas. De acuerdo con Cardenas (2015) para ese entonces la
produccidn agricola de campesinos y rancheros alcanzo los niveles de produccion observados

durante la colonia y pronto comenz6 a dinamizarse el crecimiento del sector agricola.

En la mineria la inversion extranjera fue fundamental para explicar su recuperacién, debido
a que el Estado no percibia los recursos fiscales necesarios para incrementar la inversion en
el sector; Ibarra (2015c) explica que durante el periodo posguerra de independencia se
abrieron las puertas a asociaciones con empresas mineras del extranjero quienes inyectaron
importantes cantidades de capital e introdujeron nueva tecnologia con el fin de volver
rentable la actividad, junto con la eliminacion de la mayoria de los impuestos a la mineria,

permitié que el comercio de minerales volviera a ser rentable.

A pesar de los esfuerzos anteriores la situacion de la economia era un freno importante al
crecimiento econdémico. La destruccion de vias carreteras durante la independencia
dificultaba el transporte de mercancias con poco valor agregado y el Estado no tenia ingresos
suficientes para restaurar dichas vias, ademas de esto las entidades federativas establecian
impuestos, aranceles y distintas barreras al comercio interno, dificultando el abastecimiento
de materias primas a las empresas que operaban durante el periodo. “No existia un mercado
de capitales que facilitara el crédito a actividades productivas, la falta de liquidez de las

instituciones financieras y la delicada situacién del pais provocaban gue las tasas de interés



fueran altas y las condiciones para ser sujeto de crédito mas dificiles de cumplir” (Cérdenas,
2015, p.120).

El mercado interno era pequefio y acceder al mercado externo era complicado dadas las
pobres condiciones de las vias carreteras a los principales puntos comerciales de exportacion
por lo que las empresas nacionales no podian aprovechar las economias de escala de

aumentar la produccion de mercancias, pues no habia mercado para ellas.

Era necesario consolidar el aparato fiscal, de manera que fuera capaz de integrar y enlazar
las principales ciudades del nuevo pais. Una vez superada la intervencion francesa en 1856,
bajo los ideales de aquellos que asumieron el mando del pais, se priorizo la construccion de
un Estado capaz de imponerse ante los gobiernos regionales, asi como ante otras naciones;

con el fin de establecer las “reglas del juego” se cred la Constitucion de 1857.

La Constitucion de 1857 abogé por garantias basicas para la conformacién de una economia
capitalista liberal, la primera de ellas era la proteccion de la propiedad privada.
Posteriormente tratando de impulsar la economia bajo un marco liberal, comenzé la
eliminacién gradual de impuestos que trababan el comercio tanto al interior de la nacion,
como era el caso de las alcabalas, como para con otros paises, otorgaba libertad de asociacion
a los agentes econdmicos e imponia un marco juridico en el cual todos tenian igualdad ante

la ley.

De acuerdo con Jauregui (2015), la institucion encargada de los aspectos fiscales en México
se construy6 tomando como base las instituciones fiscales de Europa occidental, dichas
instituciones se regian bajo los canones de la teoria liberal de la época por lo que,
inicialmente, hacienda buscé mantener unas finanzas pablicas equilibradas en contraste con
los presupuestos formulados antes de 1857 los cuales se caracterizaban por ser en su gran

mayoria deficitarios.

Hacienda también eliminé gradualmente los impuestos comerciales siendo el primero en ser
removido las alcabalas en 1896 lo que, aunado a la mejora del transporte carretero y a la gran
inversion ferrocarrilera de la época, ayudo a fortalecer el mercado interno conectando las
ciudades mas importantes del pais. En su lugar se implementd el timbre, un impuesto

indirecto que gravaba la emision de documentos oficiales ya sean publicos o privados, las



constancias de la produccion de diversos bienes también requerian de estas hojas timbradas
por lo que este gravamen no tardo en trasladarse al precio de las mercancias, es por ello que
el timbre se considera el primer impuesto que gravo el consumo, €l cual debido al rapido
crecimiento econdémico de la época se convirtio en el impuesto mas representativo de la base

tributaria.

Con la implementacion de nuevos impuestos a la produccion y al consumo, tales como el
impuesto al consumo de bienes manufacturados establecido en 1884 o la extension del timbre
a la produccion y comercializacion de tabaco y medicinas respectivamente, permitié que la
hacienda mexicana incrementara sus ingresos de manera importante, lo que posibilité ampliar
el gasto publico. Ademéas de tener un mayor monto para gastar, el Estado mexicano,
siguiendo el ejemplo de Europa Occidental, implementd una estrategia de reduccion del gasto
corriente por lo que este incremento de los ingresos se podia destinar enteramente a inversion

publica.

El equilibrio en las finanzas publicas dependié del incremento del ingreso, de la
productividad y de la utilidad marginal de la inversion publical®, la cual, considerando que
el pais tenia una gran cantidad de recursos ociosos y un enorme potencial para infraestructura
industrial y agricola, era alta. Ademas de la alta utilidad marginal, la inversion publica generd
un efecto crowding-in pues junto a la inversién privada se generaron grandes proyectos
ferroviarios, mineros y de telecomunicaciones, por lo que, aun siguiendo la doctrina
ortodoxa, en la praxis la intervencion del Estado en la economia sentd las bases del

crecimiento econdmico de las Ultimas décadas del siglo XIX.

La intervencion estatal en el periodo mencionado, si bien no tenia un plan conciso de
distribucion del ingreso, implementd politicas en favor de las ganancias capitalistas, la
abolicién de impuestos aduaneros a las exportaciones, la reduccién de impuestos de las
importaciones, la colaboracién con grandes empresas extranjeras en proyectos de gran

envergadura y la garantia de que se iba a proteger la propiedad privada son solo algunos

15 Es decir, las externalidades positivas que genere y que le permitan incrementar los ingresos publicos, por
ejemplo, la construccion de una autopista que conecte centros urbanos con una localidad méas pequefia elevara
el atractivo del territorio, empresas constructoras pueden verse incentivadas a construir unidades habitacionales
dada la facilidad de traslado, incrementando la inversion y en el futuro el consumo, lo que incrementa la base
impositiva del Estado.



ejemplos de politicas que encaminaron a la economia a un régimen profit-led. Sin embargo,
vale la pena destacar que también gran parte del gasto publico se enfocd en otorgar bienes y
servicios publicos a la poblacion, la construccion de escuelas, hospitales, plantas de energia

eléctrica y mejoras en las vias carreteras son solo algunas de las politicas implementadas.

A pesar de seguir una estrategia profit-led, el gasto publico fue una constante para el
crecimiento econdmico, de 1896 a 1911 la tasa de crecimiento promedio de los ingresos
fiscales fue de 5.3% mientras que la tasa de crecimiento del gasto publico durante el mismo
periodo fue de 6.3% anual, Carmagnani (2015) destaca que el gasto federal per-capita paso
de 3.9 a 8.3 pesos corrientes por lo que, aunque se buscaba mantener un equilibrio fiscal, el
gasto publico siempre estuvo correlacionado con el crecimiento econémico y con la

consolidacién de un régimen que favoreciera la participacion de las ganancias en el ingreso.

Hacia finales del siglo XI1X la economia se encontraba en proceso de consolidar un modelo
de crecimiento impulsado por las ganancias, mas especificamente, un modelo de crecimiento
export-led siendo las materias primas las principales mercancias exportadas, entre los
elementos que caracterizan este modelo de crecimiento es que para 1880 el comercio exterior
representaba 58% de los ingresos de acuerdo con Carmagnani (2015). Dada la debilidad del
mercado interno, las industrias mas productivas en México se centraban en la produccion

para la exportacion que en abastecer la demanda interna.

Hubo grandes concesiones a la inversion extranjera en el sector minero, Cardenas (2015)
destaca que ademas de que se eliminaron y unificaron impuestos para terminar con un nico
impuesto de 3% ad valorem sobre la produccion. Caso similar ocurrié con las vias
ferroviarias en donde el Estado otorgd concesiones por grandes distancias de ferrovias a
comerciantes y agiotistas. Para la actividad econdmica en general se implemento el programa
de industrias nuevas mediante el cual se otorgaban diversas ayudas tales como exenciones

temporales en aranceles, subsidio a maquinaria, equipo y materias primas.

El incremento de las ganancias en el ingreso se desarroll6 con naturalidad debido a que no
se establecieron estatutos ni normativas que regularan el mercado de trabajo en ningln sector
de la economia, “esto permitio o solapd la coaccion extraecondmica, es decir, la retencion de

relaciones precapitalistas que se combinan y articulan con relaciones propiamente capitalista



y que redundan en una desigual distribucion del ingreso” (De la Pefia y Aguirre, 2006, p.
108).

Lo que resultd en una contradiccion econdmica pues la exaccion permitida durante el
porfirismo significo una traba para el desarrollo industrial pues este mecanismo de
acumulacion perjudica el desarrollo del mercado interno debido a que limita el crecimiento
de la demanda y mantiene un poder de consumo infimo. Este modelo de crecimiento perpetuo
el sistema primario exportador, en donde solo las haciendas que abusaban del peonaje eran
capaces de competir en el mercado externo. El peonaje imposibilitaba el desarrollo de un
mercado interno integrado, aunado a esto, el medio de pago eran productos agricolas para su
propio consumo lo que genero regiones autarquicas, el hecho de que, de acuerdo con De la
Pefia y Aguirre (2006), el 71.63% de la poblacion mexicana se dedicara a la agricultura'y en
su mayoria estos se dedicaran al trabajo en haciendas, limit6 el crecimiento de la demanda
interna de la economia. La ausencia de una clase media provocaba que la propension a
consumir dentro de la esfera mercantil de la economia fuera baja, pues la clase trabajadora
labora solo por comida (no con el propoésito de acumular riqueza u obtener bienes suntuarios)

y los grandes hacendados no compensaban la falta de demanda del mercado interno.

En resumen, este periodo se caracterizé por la ausencia de un mercado interno robusto capaz
de promover la creacion de unidades productoras de bienes y servicios enfocadas al mercado
interno, es decir, el promotor de la actividad econdmica era la demanda externa de bienes
primarios. La ausencia de politica social y la desregulacion del mercado laboral minaban la
capacidad de crecimiento de la demanda por la via del consumo privado, ademas de permitir
un patrén de acumulacion cada vez mas desigual en favor de los capitalistas de aquella época,

condiciones que caracterizan una estrategia de crecimiento profit-led.
I1.11 EI cambio hacia un modelo liderado por los salarios

La Revolucion Mexicana trajo consigo una serie de nuevas demandas sociales que quedaron
plasmadas en la Constitucion Mexicana de 1917. El triunfo constitucionalista estuvo
acompafiado del apoyo del sector obrero, los cuales exigian ciertas reformas al aparato
econdémico para que el nuevo gobierno les garantizase condiciones mas favorables. Habia
que reconstruir la economia y dados los pactos formados durante la guerra dicha

reconstrucciéon tomé un camino distinto al del liberalismo econdémico; el gobierno comenzé



con el reparto agrario y posteriormente con el cumplimiento de la promesa de mejores

condiciones laborales para los trabajadores de la industria.®

En los primeros afios de la década de 1920 se crea el Impuesto sobre Salarios y Utilidades,
el cual se concibié como un impuesto progresivo con potencial de ayudar al Estado en su
tarea de redistribuir el ingreso e incrementar la captacion fiscal del gobierno federal con el
fin de que este pudiera incrementar sus niveles de gasto sin que esto generara un déficit
excesivo de las finanzas puablicas, lo que ayudaria a incrementar la demanda y por tanto

aumentaria la produccion.

Fue también durante esta década que, debido al panico generado tras la Gran Depresion y la
posterior recesion estadounidense que se comenzd a abandonar el modelo export-led. El
gobierno comenzd una trayectoria alcista en cuanto a la imposicién de aranceles a productos

importados y restricciones a la movilidad de capitales.

En las décadas de 1920 y 1930 el gasto publico se enfoc6 en otorgar servicios publicos,
destacando la inversién en salud y educaciéon lo que elevo el nivel de vida de muchos
mexicanos y ayudo a seguir incrementando la esperanza de vida. Ademas, la composicion
del gasto publico tuvo una modificacion durante estos afios, con el presidencialismo
instaurado en los primeros sexenios del PRI (en aquel entonces Partido Nacional
Revolucionario); “para la década de 1930 los golpes de Estado y los levantamientos de armas
cesaron, por lo que el gasto en defensa disminuyd de 61.8% en 1934 a 46.2% en 19407
(Cérdenas, 2015 p. 475). Asimismo, el gasto administrativo también se redujo al
homogeneizar al aparato estatal en sus tres niveles lo que dio méas espacio a la inversion
publica destacando la inversién en infraestructura bésica con la potencialidad de

desencadenar los efectos mencionados en el capitulo 1.

La politica econdmica durante el Cardenismo abogd por el crecimiento mediante un sistema
de produccion capitalista con un enfoque social. La politica social durante este sexenio

comenzd con la legitimizacion y respaldo gubernamental hacia las protestas laborales. El

16 Esto mediante presion campesina y obrera sobre los gobiernos de la década de 1920 quienes realizaban estas
politicas Unicamente para ganar adeptos politicos y calmar las manifestaciones.



gobierno regularia las relaciones entre capitalistas y asalariados mediante la creacion de

instituciones que permitieran la organizacion obrera.

Ademas de los estimulos proporcionados por el sector externo, el Estado se encargd de
proporcionar incentivos internos que garantizaron grandes tasas de inversion durante méas de
20 afos, eliminando los datos disponibles durante las distintas recesiones que atraveso el pais
en la década de 1930 y 1950, la inversion privada mantuvo una dindmica de crecimiento
constante. (vease tabla 3). La implementacion de la banca de desarrollo — particularmente
NAFIN — fomentaba el crédito productivo y por tanto la creacion y expansion de pequefias y
medianas empresas nacionales. El gobierno de Céardenas buscaba implementar politicas en
favor de las masas llegando a la presidencia con un discurso de izquierda, esto se vio
plasmado en los postulados cardenistas sobre el capital y el trabajo en donde destaca aspectos
que favorecen el poder de negociacién de los trabajadores. Entre diversas acciones creo la
Confederacion de Trabajadores de México (CTM) cuya idea original era constituir un tnico
frente obrero en defensa de los derechos laborales incorporando a una vasta cantidad de

sindicatos.’

Tabla 3. Inversion fija bruta (millones de pesos)

Inversion fijabruta 1930 1931 1932 1933 1934 1935 1936 1937 1938 1939 1940
(precios de 1929)

Total 301 226 174 232 307 336 347 398 377 395 484
Privada 201 123 83 128 200 188 181 243 228 222 286
Publica 100 103 91 104 107 148 166 155 149 173 198

Fuente: E. Cardenas (2015) “El largo curso de la economia mexicana, de 1780 a nuestros dias” p. 463

La orientacion de la economia hacia un crecimiento econémico nacionalista necesitaba un
mercado interno fuerte con cierta autonomia del sector externo y sobre todo con un nivel de
demanda suficiente para elevar el grado de utilizacion del capital a tal grado que sea atractivo

aumentar los niveles de inversion.

Para incentivar este modelo de crecimiento el gobierno opt6 por limitar la competencia que

representaban las importaciones mediante la imposicion de aranceles al comercio, si bien esta

17 posteriormente la CTM lucharia por reducir la jornada laboral, salarios mas altos, educacion y capacitacion
técnica. Condiciones que favorecen la participacion salarial. Gloria. M. Delgado (2003)



medida garantizaba a los capitalistas un margen de ganancia se justificaba argumentando que
mediante estas medidas proteccionistas las empresas nacionales no tenian que disminuir los

salarios con el fin hacer competitivas las exportaciones

El gobierno de Cérdenas empled gasto importante en materia social el cual paso de
representar el 2.3% del gasto gubernamental en 1920 a ser el 15.4% en 1934. Se invirtieron
cantidades importantes en la creacion de escuelas publicas las cuales se duplicaron de 1932
a1939. Se reglamento el reparto de utilidades, las incapacidades laborales y se cred el seguro
social, todo ello contenido en la Ley Federal del Trabajo, el primero documento legal que
abogd por mejores condiciones de trabajo y una regulacion del mercado de trabajo.

Ademas, se implementaron algunos subsidios al consumo, algunos productos importados
considerados esenciales eran subsidiados por el gobierno pues la devaluacion de la moneda
encarecia dichos productos. Se fundo el Comité Regulador de Precios encargado de mantener
un alto nivel de consumo a pesar de la inflaciébn observada en el periodo, surgieron

organizaciones que luchaban contra la escasez y se formaron cooperativas de consumo.

Sin embargo, el propdsito de estas politicas no eran transitar a una economia socialista como
muchos opositores pensaban, prueba de ello son las politicas implementadas en favor del
capital, se abrieron nuevos canales de financiamiento a empresas nacionales productoras de
bienes que se importaban, se mantuvo una politica monetaria expansiva que fomentaba el
crédito productivo, hubo facilidades al comercio interno, las grandes cantidades de inversién
publica en infraestructura basica contribuyeron a conectar las grandes regiones del pais
permitiendo a las empresas acceder a un mercado nacional con demanda creciente de bienes

y servicios (Véase tabla 4).

Todo lo anterior incrementd la participacién de los salarios en el ingreso, el poder adquisitivo
de los trabajadores y por tanto se fortalecio el mercado interno aumentando la demanda
agregada tanto en consumo cono en inversion. “El conjunto de reformas condujo a la
reorientacion en la via de crecimiento, de una economia primario-exportadora se pasé a una
industrial-agraria, cuya produccion fue dirigida al mercado interno” (De la Pefia y Aguirre,
2006, p. 294).



Tabla 4. Indice de salarios y costo de la vida, 1934 - 1940

A0S indice de salarios indice del costo de la vida indice de salarios reales
nominales
1934 100 100 100
1935 n.d. 108 n.d.
1936 118 114 103
1937 129 139 93
1938 143 153 93
1939 214 155 138
1940 225 157 143

Fuente: Maria Eugenia de Lara Rangel, “De la dispersion a la unificacion del movimiento obrero. La fundacion

de la CTM” en Javier Aguilar Garcia (coord.), Historia de la CTM, 1936 — 1990, 1990, pp.17 - 89

El aumento de gasto econdmico y social en el sexenio de Cardenas (1934-1940) sentd los
preceptos de lo que seria el nuevo estandar de gasto publico, donde tanto en los sexenios de
Avila Camacho (1940-1946) como Miguel Aleman (1946-1952) incurrieron en déficit
primario financiado principalmente por Banco de México; tanto que, de acuerdo con Gracida
(2014) para 1954 su participacion en los recursos destinados por el total del sistema a
bancario destinados al financiamiento del gasto gubernamental era del 83% (p. 83). Parte del
destino del enorme gasto de aquellos sexenios fue la parte social, se decretdé un control de
precios con el propdsito de facilitar la autarquia previa a la implementacion del modelo de

Industrializacion por Sustitucion de Importaciones (ISI).

El control busca que ante un aumento del salario real (dado que los precios de la canasta
basica en una economia cerrada responden en mayor medida a la demanda interna) no
provoque un ciclo inflacionario. No obstante, aunque el gasto publico no se redujo, las
politicas se orientaron en favor de las ganancias, con el cambio de PRM al PRI el partido
perdid el enfoque social que caracterizaba su agenda. Durante la década de 1950 México
entrd a una dinamica de crecimiento desigual; para evitar problemas con los sindicatos por
sus politicas pro-capital se empez6 a destituir a los lideres sindicales mas importantes del

pais instaurando lideres afines a los ideales del gobierno, los famosos “sindicatos charros’*é.

18 para ver este tema con mayor profundidad véase S. Escobar (2021) capitulo IX y G. M. Delgado (2003)
capitulo V1.



En la década de 1940 existia un gran recelo por parte de la clase capitalista con el gobierno,
tras la expropiacion petrolera, la nacionalizacién de la banca y la expropiacion de empresas
privadas en favor de los intereses nacionales los duefios del capital exigian al gobierno de
Manuel Avila Camacho (1940 — 1946) medidas favorables al animo inversionista, entre estas
demandas estaba el apaciguamiento de la clase obrera. Durante este sexenio se reformé la
Ley Federal del Trabajo limitando rigidamente el derecho de huelga y se obligé a los
sindicatos a unificarse en un solo frente con el fin de tener un mayor control sobre la clase

trabajadora.

Debido al enorme gasto por parte del sector publico, Hacienda durante la década de 1940
abog6 por la homogenizacion del aparato fiscal mexicano, es decir, la federalizacién
tributaria la cual comenz6 en 1947, esto con el fin de eliminar la duplicidad entre impuestos
federales y regionales, con esto se instaur6 una base impositiva cuyos ingresos servirian para
financiar los montos de gasto publico de aquellos afios. Como se puede observar de la Tabla
5, durante la década siguiente la base impositiva aumento6 considerablemente, consolidandose

como una fuente relevante de ingresos publicos.

Tabla 5. Evolucion de la carga impositiva 1950 - 1979

Afo Carga Impuesto / PIB  Proporcionde  Proporcién de
impositiva impuestos impuestos
directos indirectos
1950 7.35 1.93 44.45% 55.55%
1955 7.97 2.34 52.26% 47.74%
1960 6.77 2.42 46.91% 53.09%
1965 6.75 2.38 42.45% 57.55%
1970 6.90 3.48 53.75% 46.25%
1975 11.25 4.47 42.08% 57.92%
1979 11.15 4.48 51.64% 48.36%

Fuente. E. Gracida (2014) “El desarrollismo”

A este periodo de la historia comprendido entre 1940 y 1958 se le conoce como Crecimiento
con inflacion, Mandujano (1990), caracteriz6 a este periodo por una marcada intervencién

del Estado en la economia, en donde este era el principal coordinador de los agentes



econdmicos en el proceso de industrializacion llevado a cabo siguiendo el planteamiento
tedrico de Industrializacion por Sustitucion de Importaciones (I1SI). Durante todo este proceso
la politica econdmica juego un papel crucial que determinaria la dindAmica de acumulacion

de la economia mexicana durante los proximos 30 afios.

La oferta de la economia también se vio beneficiada por politicas publicas se continué
manteniendo un monto importante de inversion publica en infraestructura, se otorgaban
créditos a las empresas con tasas preferenciales entre otras facilidades, “en 1947 se puso en
practica un sistema de prohibiciones a las importaciones de muebles suntuarios que
representaban el 18% de las importaciones totales lo que fortalecié el desarrollo de la
industria nacional” (Delgado, 2003, p.277).

Cabe destacar que durante este periodo el gasto pablico no se limitaba por lo recaudado, sino
que se incurria en un déficit controlado. A diferencia de lo que muchos economistas creen
los déficits del sector publico durante las tres primeras décadas posteriores a la Revolucion
eran pequefios y no eran permanentes, sino que se compensaban con presupuestos

ligeramente superavitarios.

El desarrollo se volvio cada vez mas hacia adentro, dependiendo cada vez mas del mercado
interno a expensas del sector exportador. Si bien la economia experimento tasas de interés
superiores a la meta actual de Banxico, el Estado fue capaz de garantizar altos niveles de
actividad econdmica y altas tasas de empleo a pesar de los distintos choques externos que
sufrié la economia. Si bien se priorizé la actividad econémica frente a la estabilidad de
precios, Del Angel (2015) menciona que, durante el periodo, Banco de México actud contra
la inflacion en mas de una ocasion buscando esterilizar la entrada de divisas que generaban
los auges del sector exportador; por lo que desde aquel entonces las presiones inflacionarias
transmitidas mediante el tipo de cambio Superaban a las generadas por un “exceso” de

demanda.

Con la entrada de la Segunda Guerra Mundial el sector exportador sufrié un shock favorable
que sin duda fue aprovechado por la industria mexicana, sin embargo, tras el término de dicha
guerra las externalidades positivas para con el sector exportador se invirtieron, las
exportaciones se deterioraron y el valor de las importaciones aumento, lo que deterioré la

balanza comercial y oblig6 al Estado a implantar politicas proteccionistas. Para el sector



privado la demanda cautiva del mercado interno representaba un enorme atractivo a invertir,
aunado a esto estaban los incentivos del gobierno que mediante exenciones fiscales y tasas
preferenciales garantizaron niveles de inversion privada superiores al 7% promedio anual de
acuerdo con Kuntz (2015).

En 1941 se cred la Secretaria del Trabajo y Prevision Social la cual se concibié como una
secretaria que garantizara que los derechos laborales se hicieran cumplir, asi como promover
mejores condiciones laborales y mejoras en la productividad del trabajo; es decir, buscaba
mediar el conflicto distributivo para evitar huelgas y conflictos de mayor escala sin necesidad
de perjudicar las condiciones laborales. Posteriormente se cre6 el Instituto Mexicano del
Seguro Social (IMSS) en 1943 el cual permiti6 mejorar y atender la salud de miles de
trabajadores ademas de, en caso de una situacion médica, permitia que estos no tuvieran que
contratar un servicio de salud particular permitiendo canalizar el consumo a otro tipo de
bienes que mejoren su calidad de vida y la de su familia; ademas de esto era un mecanismo
de distribucion del ingreso pues se obligaba al duefio del capital a hacer contribuciones al
seguro de los trabajadores, por otro lado aquellos trabajadores que percibieran mayores
ingresos destinaban una mayor parte de su ingreso a la contribucion obligatoria al servicio
de salud, por lo que cumple una funciébn muy importante como mecanismo de distribucion

personal y funcional del ingreso.

Posteriormente durante el sexenio de Miguel Aleman (1946 — 1952) se implementd una
ideologia anticomunista similar a la estadunidense en donde el Partido Revolucionario
Institucional (PRI) expuls6 a sus pensadores socialistas, ademas de adherir a la
Confederacion de Trabajadores de México (CTM) el descontento de los sectores mas
radicales genero paros y huelgas las cuales fueron reprimidas inteligentemente por el
gobierno aliandose con los principales lideres sindicales dando origen al “charrismo” que

sirvid para aliviar la presion de la clase trabajadora a sus sucesores.

La productividad del trabajo crecio a una tasa de 3% anual, mientras que los salarios crecieron

a una tasa de 2.2% para el periodo de 1950-19622°, esta tasa de crecimiento salarial es muy

19 Datos obtenidos de E. Cardenas (2015) p. 946, y del Instituto Mexicano del Seguro Social (IMSS)
disponible en http://datos.imss.gob.mx/



superior a la observada actualmente, esto se debe al activismo sindical de caracter oficial y a

las nuevas instituciones creadas por el Estado para aumentar el consumo interno.

Durante este periodo el Estado jugoé un doble papel. Por un lado, la politica de fomento
economico fue muy vigorosa y se enfocé en la inversion en infraestructura bésica financiada
en su mayoria con recursos fiscales, pero también construy6 una estructura institucional que
abogaba por mantener niveles alto de consumo asalariado con el fin de que estos influyan en
las expectativas de ganancia del capital y se produzca un circulo virtuoso que genere una

mayor sensibilidad del capital ante el aumento de la ocupacion de la capacidad instalada.

Si bien el gobierno de Adolfo Ruiz Cortines (1952 — 1958) a diferencia de su antecesor busco
darle solucién a los problemas sociales del pais, la inflacion que se present6 en 1951 — 1952
mermo el poder adquisitivo de los trabajadores lo que estallo en movimientos por parte de
los maestros del SNTE vy del sindicato ferrocarrilero los cuales exigian salarios que les
permitieron mantener su poder de compra, que si bien se busco darle solucion a estos
conflictos, el salario real se vio deteriorado y debido a esto el sindicato ferrocarrilero extendio

su huelga hasta el sexenio posterior.

La politica de estabilizacion que implement6 para frenar la inflacién de 1954 implicaba
equilibrar las finanzas publicas por lo que se limitd el gasto publico y el poco gasto
implementado se centr6 en fortalecer la oferta de la economia, se otorgaron facilidades
fiscales, se cre6 el Consejo de Fomento y Coordinacion de la Productividad Nacional
coordinar esfuerzos del sector publico y el sector empresarial ademas de la devaluacion del
peso en un 44% lo que ayudo a fortalecer el mercado interno y aumentar la competitividad
de las exportaciones.

Desde el sexenio de Ruiz Cortines (1952-1958) se reconocio que la alta concentracion del
ingreso era un problema para el mercado interno y por tanto para la inversion privada?,
“durante todo el periodo del desarrollismo hubo un aumento de la tasa de ganancia del capital
sin una contrapartida equivalente en inversiones productivas, habia disparidad en la
distribucion del ingreso y la insuficiencia del mercado interno el cual exhibe la reduccién del

poder de compra” (Gracida, 2014, p.17). Lo que sefiala que, si bien la demanda del mercado

20 Véase E. Gracida “El Desarrollismo” (2014)



interno era suficiente para que la economia mantuviera altas tasas de crecimiento, se cargaba
con un lastre que frenaba el modelo de industrializacion de la época, la persistente

desigualdad en la distribucion personal del ingreso.

Las complicaciones con el modelo de crecimiento wage-led comenzaron a vislumbrarse
desde finales de la década de 1960; se habia alcanzado exitosamente la sustitucion de bienes
de consumo no duradero, se veia un avance prometedor en la produccion de bienes de
consumo duraderos y era momento de comenzar con la sustitucion de bienes intermedios y
bienes de capital, sin embargo, cerrar aln mas el comercio para este tipo de bienes
perjudicaria la economia dada la alta dependencia de la industria mexicana de bienes
intermedios y de capital importados, esto supondria un duro golpe a la inflaciéon y al consumo
interno pues los productores al interior del pais, acostumbrados a una estructura de mercado

oligopdlica, tenian una baja productividad en su proceso productivo.

Las politicas implementadas de 1940 a 1960 claramente eran contradictorias al modelo de
crecimiento que se estaba llevando a cabo, las politicas en detrimento de los salarios minaban
el acelerado crecimiento de los salarios observado en décadas anteriores, lo que redujo el
dinamismo del mercado interno y reducian la rentabilidad de nuevas inversiones pues estés
no estaban acompafiadas de una demanda de dimension similar. Con el fin de compensar esta
caida en la inversion privada el Estado continto efectuando altos niveles de gasto pablico en
infraestructura que se pudiera aprovechar por el sector privado, sin embargo, como se puede
observar en la Tabla 6, mas all& de incentivar la inversion privada pareciese que la inversion

publica buscaba compensar la contraccion de su contraparte.

A pesar de la violenta represion a la huelga de trabajadores ferroviarios en 1952, durante el
sexenio de Adolfo Lopez Mateos (1958 — 1964) también se destind una porcion importante
del gasto al rubro social, se establecieron nuevas bases en la determinacién del salario
minimo que favorecian a los trabajadores y se cred el Instituto de Seguridad Social al Servicio
de los Trabajadores del Estado (ISSSTE).

En términos absolutos la inversion no crecid de 1957 a 1962 sino que disminuyo en un 0.01%,
mientras que en el mismo periodo la inversion publica crecid en un 67% dejando de relieve

que las condiciones del mercado interno y las expectativas de ganancias de los duefios de



capital habian cambiado. EI modelo proteccionista implementado habia generado una
acentuada dependencia de los estimulos econdmicos del Estado.

Tabla 6. Inversion fija bruta 1955 - 1962

Afios Total Publica Privada Total Publica Privada
(Millones de pesos de 1960) (Tasa de crecimiento porcentual)
1955 18502 5856 12646 12.80 -5.96 24.27
1956 21476 5393 16083 16.07 -7.92 27.19
1957 23267 6194 17073 8.34 14.86 6.15
1958 21902 6554 15348 -5.87 5.82 -10.11
1959 22196 6758 15438 1.34 3.11 0.59
1960 25507 8376 17131 14.92 23.94 10.97
1961 25718 10396 15322 0.83 24.12 -10.56
1962 27718 10938 16780 7.78 521 9.52

Fuente: E. Gracida (2014) “El desarrollismo”

El gasto deficitario comenz0 a crecer y los ingresos fiscales se habian estancado debido a las
exenciones de las que gozaba el capital mexicano; ademas de la baja recaudacion estaba claro
que el sistema impositivo era altamente regresivo pues los impuestos al capital pasaron de
representar el 10% de los ingresos publicos en 1955 a explicar el 5.7% en 1966 mientras que
los impuestos al ingreso salarial pasaron de ser el 17% a representar el 32% en el mismo
periodo (Centro de Estudios Contables, 1995). Era urgente una reforma fiscal, sin embargo,
la estrategia aplicada durante las ultimas dos décadas en donde el gobierno buscaba
legitimidad en los grandes grupos corporativos en lugar de en las masas obreras y campesinas
cobraria factura, pronto las asociaciones de grandes empresarios comenzarian a controlar las

decisiones del gobierno oponiéndose a una reforma fiscal progresiva en varias ocasiones.

AUln con todas las politicas distributivas implementadas durante las décadas de 1940 y 1950,
la distribucion del ingreso seguia siendo desigual en favor de los duefios de capital.?! Esto
aunado a una estructura de mercado oligopolica dejando de lado el salario real el cual de

acuerdo con Martinez y Valle (2018) pas6 de mantenerse un crecimiento constante desde

21 Prueba de ello son las manifestaciones sociales y laborales ocurridas durante la época, por ejemplo, en 1954
por el Blogue de Unidad Obrera exigiendo aumentos salariales ante la pérdida del poder adquisitivo. Véase G.
M. Delgado (2003) capitulo VII.



1952 a sufrir una abrupta caida a partir de 1976, lo que creo empresas incapaces de competir
en el mercado internacional llevaron a que “el crecimiento de la industria solo pudiera
provenir de las expansion del mercado, el cual por definicion estaba limitado, sobre todo
dada la mala distribucion del ingreso y la relativamente baja elasticidad del ingreso de los

bienes de consumo no duradero” (Cardenas, 2015, p. 588).

A pesar de que, desde el gobierno de Cardenas, no se implementaron nuevas politicas sociales
de relevancia, la resistencia de los sindicatos a politicas pro-capital fue capaz de resistir el
cambio de orientacién en el crecimiento econémico hasta la década de 1960. Otro aspecto
que contribuy6 a mantener un modelo de crecimiento impulsado por los salarios fue el
proteccionismo imperante en el mundo hasta finales de la misma década, el sector exportador
mexicano enfrentaba multiples trabas arancelarias que muchas veces imposibilitaban la
exportacién de ciertas mercancias, por lo que si se queria seguir creciendo a altas tasas se
debia mantener fuerte el mercado interno con altos niveles de demanda de consumo y de

inversion.

Hasta la década de 1970 este modelo de crecimiento se caracteriz por tomar al consumo
privado nacional como principal impulsor del proceso de industrializacion, se buscaba
mantener una alta demanda en la economia mediante diversas medidas ejercidas por el Estado
tales como los precios de garantia a bienes de primera necesidad, se incrementd la inversion
en la formacion de capital humano, tales como inversion en salud y educacion, se crearon
diversos mecanismos de proteccion laboral, tales como el salario minimo, la revision anual
de contratos colectivos, el derecho de organizacion laboral y la sindicalizacion laboral, estas
caracteristicas son propias de un modelo de crecimiento impulsado por los salarios, sin
embargo, en sexenios posteriores al cardenismo fluctuaron las posturas tomadas respecto a
politicas en el mercado de trabajo relacionadas con la participaciéon salarial; si bien se
mantuvo el modelo econdémico que priorizaba que la demanda interna (consumo e inversién)
impulsara a la economia, por razones algunas veces ajenas a lo estrictamente econémico se

fue rezagando la participacion de los salarios en el ingreso.

Durante el gobierno de Luis Echeverria (1970 — 1976) se crearon diversas instituciones en
favor de los trabajadores (FONACOT, CONASUPO, Fovissste, Infonavit y la Comision



Nacional Tripartita. Se legislo la ley para que los salarios minimos se ajustaran anualmente

con el proposito de mantener un salario real constante.

Esta recapitulacion pone de relieve que, si bien durante el periodo es innegable el papel
fundamental que desempefio el consumo interno como motor de crecimiento, posterior al
sexenio de L. Cardenas no se mostro interés en profundizar este modelo (con excepcién del
sexenio de Adolfo Ruiz Cortines), una vez que la politica econdmica habia otorgado a los
trabajadores herramientas para mantener e incluso aumentar su poder adquisitivo se debia
ahondar en redistribuir el ingreso personal, de manera que el consumo total de la economia
incrementara a un ritmo en el cual no ejerciera una presion desmedida sobre el nivel de
precios; revisiones anuales al salario minimo y una politica tributaria mas progresiva son
algunas de las politicas que pudieron ayudar a asentar aun mas el papel del consumo en el

crecimiento.

El papel del Estado durante este periodo fue como principal impulsor del crecimiento
econdémico mediante la implementacion de politicas orientadas a fortalecer el mercado
interno, por el lado de la demanda se implementaron politicas que favorecieron la
participacién de los salarios en el ingreso mediante politica social e intervencion en el
mercado laboral; cabe destacar que la oferta tampoco se abandond, las medidas
proteccionistas, exenciones y facilidades fiscales asi como la inversion publica en
infraestructura que se pudiera aprovechar por el sector privado, sin embargo durante el

periodo fue la demanda de consumo el principal motor de crecimiento.
1111 De vuelta al modelo export — led

El cambio de rumbo de la estrategia de crecimiento se dio a finales de la década de 1970;
aunque diversos autores ubican este momento tras la crisis de la deuda de 1982 no se puede
explicar dicho punto de quiebre sin hacer énfasis en las diversas contradicciones del periodo
desarrollista que generaron complicaciones macroeconémicas que, aunados a malas

decisiones de politica, terminaron por estallar en 1982.

El gasto generado por el Estado al tratar de mantener un modelo de crecimiento que
presentaba problemas estructurales deterior6 durante mas de una década las finanzas

publicas, el gasto publico realizado de 1950 a 1957 fue financiado por recursos propios en



un 71% mientras que para el periodo de 1958 — 1970 solo el 50% era financiado con recursos
propios (Gracida, 2014, p.37) lo que provoco que en la década de 1970 México presentara
una crisis de balanza de pagos, la deuda solicitada para que el Estado siguiera siendo capaz
de subsidiar tanto a productores como consumidores llevé al pais mantener crecimiento
economico durante la década de 1970 solo provocé una inestabilidad macroeconémica mas
acentuada, a diferencia de la inversion puablica realizada tres décadas antes, esta vez la
inversion pablica no generaba un crowding-in significativo por parte de la inversion pablica,
ademas la mayor movilidad de capitales volvia vulnerable al peso mexicano ante un aumento
repentino de la demanda de dolares. A pesar de lo anterior el gobierno continu6 con el modelo
de crecimiento impulsado por el Estado cegados por las cifras oficiales de crecimiento del

PIB sin voltear a ver la crisis de deuda que se estaba generando.

En el sexenio de José Lopez Portillo (1976 — 1982) fue donde se abandond el modelo de
crecimiento impulsado por los salarios y se disminuy6 aun mas la participacién salarial.
Durante la crisis el gobierno propuso medidas restrictivas para controlar la inflacion, en lo
que compete al mercado laboral se planteé una dura restriccion salarial a cambio y con el fin
de evitar huelgas y levantamientos que deterioraran mas el ambiente de la economia ampli6
el alcance de instituciones como FONACOT y oblig6 a las empresas a otorgar capacitacion
a sus empleados; sin embargo era claro que para este entonces la caida del salario real durante
el periodo y la apertura comercial habian generado que la demanda interna ya no se priorizara

como impulsor del crecimiento econémico.

Se busco la estabilidad de precios y del tipo de cambio sobre el fortalecimiento del mercado
interno y las medidas restrictivas ortodoxas generaron una gran contradiccion en el modelo
de crecimiento. El Estado prioriz6 el gasto en favor de infraestructura productiva que
incentivara la inversién, reduciendo el gasto social hasta donde este no generara problemas
inflacionarios, pero el enorme gasto en inversion publica no se acompafiaba de la inversion
privada, aunado a esto el intento de reducir las importaciones necesarias para el proceso
productivo de la industria mexicana en lugar de provocar una reduccion del coeficiente de
importacion genero un aumento del precio de las importaciones, el ambiente econémico

adverso generé un aumento de la demanda de dolares provocando que la moneda se



sobrevaluara® lo que a su vez obstaculizaba el crecimiento de las exportaciones, frenando
asi el proceso de industrializacion. Este proceso continuo llevo a una devaluacion del tipo de
cambio en la segunda década de 1970, que contribuy0 a continuar con la espiral inflacionaria
debido al aumento de los precios de importaciones necesarias a la produccion, lo que también
genero una disminucion de la oferta de productos, y una recesion llevando a la economia a
un estancamiento econémico con inflacidn, el Estado busco salir de la situacion manteniendo
una gran cantidad de gasto publico que, aunque fue suficiente para evitar que la economia
cayera en crisis, este gasto era demasiado para las finanzas estatales, lo que derivo en un
deterioro en su posicion en mercados internacionales de crédito obteniendo cada vez peores

condiciones crediticias.

El gasto pablico financiado con deuda contino aumentando, vulnerando mas la balanza de
pagos Y el tipo de cambio, aumento la demanda de divisas y para 1981 Banco de México
practicamente habia agotado sus reservas internacionales. Finalmente, el 20 de agosto de
1982 México se declard en bancarrota pues no contaba con los recursos para pagar el
principal de la deuda y los indicadores macroeconémicos no mostraban sefiales de
recuperacion econémica o de que México fuera capaz de saldar su deuda en el corto, en 1982
el PIB se contrajo un 0.5% y la actividad industrial (principal motor de la economia durante
poco mas de 3 décadas) decrecio un 0.3%, el tipo de cambio se deprecio un 43% Yy el 80% de

las reservas internacionales de Banxico se habian agotado.?®

Fue tras la sucesion presidencial de ese mismo afio, que la politica econémica intensificaria
el rumbo para retomar una estructura econdmica que favoreciera al capital, promoviera las
exportaciones, liberalizara el mercado laboral y por tanto abogara en favor de la participacién

de las ganancias en el ingreso.

Se implement6 el Programa Inmediato de Reordenamiento Econdmico (PIRE), el cual se
plante6 corregir el déficit fiscal heredado del sexenio anterior, se buscaba implementar un
gasto publico austero e incrementar los ingresos fiscales con el fin de generar un superavit

en el balance del sector pablico, entre otras medidas también redujo el crédito e incremento

22 En aquel entonces el tipo de cambio era fijo.
23 Datos obtenidos de Banco de México, Indicadores econdmicos, Acervo historico y de INEGI Banco de
Indicadores Economicos.



los precios de bienes y servicios otorgados por el Estado, se redujo el apoyo a los sindicatos
laborales, sobre todo en el aspecto de aumentos salariales, se opt6d por realizar el ajuste
ortodoxo por la via de salarios, sacrificando el poder adquisitivo, derechos y condiciones
laborales, condicion que caracteriza un modelo de crecimiento profit — led. Por el lado fiscal
también aumentaron las tasas de los dos principales impuestos a personas fisicas, “el IVA
pasé de 10% a 15% y el ISR sufrio un incremento de sobretasa del 10% a partir de ingresos

que fueran superiores a cinco salarios minimos” (Cardenas, 2015, p. 667).

Para 1985 era evidente el vuelco hacia una economia liderada por las exportaciones, en abril
del mismo afio “se presentd el Programa de Fomento Integral a las Exportaciones (Profiex),
ademas se implementaron politicas tales como la devolucion de impuestos de importacion
para los exportadores y de los derechos de importacion de mercancias para exportacion
(Dimex)” (C. Rodriguez, 1995, p. 15).

Como se puede observar, a lo largo de la historia las politicas implementadas por el Estado
han sido una constante fundamental en la transicién de un régimen de demanda hacia otro.
La modificacion de la estructura econémica es crucial para virar el régimen de acumulacion
de la economia y la historia ha demostrado que reformas y politica econémica son la mejor

forma para hacerlo.

La subida de precios de bienes otorgados por el sector publico permeé en el consumo ya
deteriorado por las tasas de inflacion observadas durante el Gltimo sexenio, ademas de que el
gobierno queria recuperar la confianza del sector empresarial, la cual fue vulnerada con la
nacionalizacion de la banca en 1982, por lo que implementaron politicas que favorecieron la
participacion de las ganancias en el ingreso, tal como el planteamiento de una economia
mixta en la que el Estado se coordinaria a las necesidades del sector industrial con el fin de
potenciar sus cualidades, también la industria contaria con apoyo del Estado para comenzar
con una insercion exitosa al mercado mundial. Se disefid un paquete de instrumentos que

procuraban abarcar 3 ejes.

1. Proteccién y fomento al comercio exterior bajo la aclaracion de que aquella politica
de proteccion rechazaba tanto a la “liberacion” a ultranza del comercio exterior, como
el excesivo proteccionismo.

2. Fomento a la industria, mediante financiamiento y estimulos fiscales.



3. Regulacion referente a precios e inversiones extranjeras (Delgado, 2003, p.465).

Con esto se buscaba garantizar la rentabilidad de las empresas mexicanas para que asi estas
pudieran incrementar gastos en maquinaria, equipo, investigacion y desarrollo, mejorando la
competitividad de su proceso productivo sin que se viera vulnerado su margen de ganancia
al inicio de este proceso. Respecto al tercer punto, se buscaba que la inversion extranjera en
el pais se seleccionara con base en la capacidad de esta de acoplarse a cadenas de produccion
nacional y cubriera los eslabones de la cadena que no se pudieron completar durante la

implementacion del modelo de ISI.

Para 1985 las politicas — de corte ortodoxo — mencionadas anteriormente cumplieron su
objetivo, el déficit pablico se redujo a casi la mitad, las reservas internacionales se triplicaron
respecto a su nivel méas bajo en 1982, lo que elimind presiones sobre el tipo de cambio — el
cual se habia devaluado previamente — y por tanto también se redujeron las presiones
inflacionarias pues este indice pasé de 98.9% en diciembre de 1982 a 80.8% en diciembre de
1984, y un mes después se retomaron las negociaciones para que México se integrara al
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GAAT por sus siglas en inglés),
el cual tenia como proposito fortalecer el mercado internacional mediante la eliminacién de
aranceles en el comercio entre paises miembros, dicha integracion presuponia que el gobierno
abandonaria las politicas proteccionistas y dejaria el rumbo de la industria nacional en manos

de las fuerzas del mercado.

No obstante, debido a las altas tasas de interés de la deuda externa y a las constantes
devaluaciones que incrementaban el costo de la misma, en 1985 el Estado nuevamente
incurrié en déficit, los precios del petrdleo volvieron a caer y a pesar de que la estructura de
las exportaciones mexicanas dependia cada vez menos del petréleo, las exportaciones
petroleras seguian siendo parte importante de la balanza comercial la cual se encontraba ya
debilitada debido al terremoto de 1985. Con temor de que volviera a ocurrir lo acontecido
durante la crisis de la deuda externa se implemento el Pacto de Solidaridad Economica (PSE)
en 1987.

El PSE permiti6 al capital controlar los precios ademas de garantizar un limite a los aumentos
del salario minimo, prometia aumentar un 15% el salario minimo y posteriormente hacer una

revision anual en donde se podria aumentar hasta un 20%. Sin embargo, a pesar de estos



aumentos nominales, el salario real se encontraba en un nivel més bajo que el de principios
de 1980, lo que favorecid al capital pues se encontré con menos protestas sindicales mientras
aumentaba la participacion de las ganancias en el ingreso. También aumentaron nuevamente
los precios de bienes y servicios publicos lo que favorecia a las empresas que competian con
dichos productos, el Estado buscO reducir su tamafio implementando un programa de
desincorporacion de empresas estatales no estratégicas ni prioritarias, las cuales pasaron a

manos de privados y se eliminaron barreras comerciales a las importaciones.

El pais ya no procuraba mantener una alta demanda basada en altos niveles de consumo e
inversion nacional, en su lugar el comercio y la globalizacion dictaron los ejes rectores de la
economia; las ganancias y en especial al sector exportador mexicano se convirtieron en los
principales impulsores de la nueva senda de crecimiento. Los recortes del gasto social
imposibilitaron satisfacer las crecientes necesidades sociales del medio urbano, asi como
mejorar la calidad de vida de la poblacion de las zonas mas rezagadas del pais consecuencia
de ello fue la desaceleracion del crecimiento en indicadores de educacion y salud. Por

ejemplo:
Entre 1982 y 1988 la poblacion cubierta por el sector salud aument6 en poco mas de 10
millones, es decir, lo mismo que la poblacién total, razén por la que no fue posible ampliar
la cobertura del sector y la poblacion abierta sin acceso al servicio publico permanecid en
alrededor de 45%. [...] En cuanto a los indicadores que permiten apreciar el deterioro del
sistema educativo se encuentran; por ejemplo, la cobertura total del sistema que se mantuvo
estancada en 62%, los recursos disponibles por alumno fueron decreciendo [..] de 1988 a

1989 dicho porcentaje fue de cero (Avila, 2014, p. 70).

Hacia finales de la década, la orientacidn de la politica econdmica reflejaba el abandono del
consumo asalariado como motor de crecimiento en la economia. “Tomando en cuenta que el
indice de Gini disminuy6 un 17% de 1964 a 1984 y posteriormente el ingreso del 10% mas
rico de la poblacion paso ser 19 veces el ingreso del decil mas pobre de la sociedad en 1984
a ser 24 veces mayor para 1989” (Avila, 2014, pp.72 — 73). Estaba claro que la politica social

y mejorar el poder adquisitivo de los trabajadores no era prioridad de la politica en curso.



Con la entrada del gobierno de Salinas de Gortari (1988 — 1994) se termind de afianzar el
modelo export-led, la liberalizacidén alcanz6 magnitudes que no se habian visto antes, se dejé
de garantizar la ganancia de capitales nacionales y se dejo de competir en condiciones de
igualdad con la inversion extranjera, siendo el culmen de este proceso de liberalizacion la
firma del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN). Ademas de esto, se
acelerd el proceso de privatizacion iniciando con el gobierno de Miguel De la Madrid, esta
vez incluso se privatizaron empresas que anteriormente se consideraban estratégicas,
pertenecientes al sector financiero, aerolineas y empresas de telecomunicaciones y
transportes, ademas del abandono de pequefias y medianas empresas que habian sido
rescatadas durante la década de 1970; lo que derivo en un aumento en la tasa de desempleo

y un incremento del empleo informal y el autoempleo.

En principio, la liberalizacion econdmica tenia como propdsito que la inversion extranjera
fuera el impulsor de la economia junto con el sector exportador, para esto se necesitaba ser
un atractivo a la inversion privada, es por ello que la politica econdémica se orientd a
garantizar la rentabilidad de la inversion y altas tasas de ganancia. Para conseguir este
proposito necesitaba también un ambiente de certeza econdémica que buscaron manteniendo
una estabilidad en la inflacién y, debido a la mayor presencia de capital extranjero, en el tipo
de cambio. La liberalizacion financiera también fue una politica que buscé incrementar la
inversion extranjera de forma acelerada, se reprivatizd la banca y se eliminaron los
requerimientos de reserva legal por un “coeficiente de liquidez” descuidando la supervision
bancaria y mantuvo una regulacién anticuada que no era acorde a la innovacioén financiera
de la época, lo que posteriormente derivo en una crisis de cartera vencida por parte de la
banca nacional®* lo que aunado a una sobrevaluacion del tipo de cambio y la poca aversion
al riesgo de los nuevos banqueros continuaron debilitando la posicion de riesgo de la banca
nacional lo que en 1994 desemboco en el efecto tequila.

Las politicas estabilizadoras, desde entonces, han jugado en contra de la participacién de los

salarios en el ingreso. Por un lado, el Estado ha utilizado el nivel de demanda de la economia

24 Problema que se origin6 desde la reprivatizacion de la banca pues las carteras de los bancos ofrecidos eran
més débiles de lo que se anunciaba, ademas de esto, muchos de los capitales utilizados para comprar
instituciones de la banca comercial estaban originados en crédito y no en capital propio, lo que derivd en
problemas de capitalizacidn ineficiente, véase A. Espinosa y E. Cardenas (2010)



como mecanismo para controlar la inflacion lo que mantiene bajo el nivel de consumo del
mercado interno, por otro lado, para controlar el tipo de cambio el Estado toma medidas
financieras para atraer dolares entre ellas la emision de titulos de deuda a altas tasas de
interés. Sin embargo, estas altas tasas de interés sustituyen la inversion productiva como
método de acumulacion por lo que se entra en un circulo vicioso en donde la inversion no se
ve reflejada en creacion de empleos y mejoras productivas. Debido a lo anterior el mercado
interno se debilita lo que hace que la produccion de bienes de consumo finales no sea
rentable?, esto tltimo impide el eslabonamiento de una cadena de produccion. Las empresas
productoras de bienes necesarios en procesos productivos (bienes intermedios y de capital)
tampoco resulta rentable lo que derivé en un mercado de trabajo con exceso de oferta de
trabajo, esta sobreoferta ejerce presiones a la baja sobre el salario nominal. Todo este
ambiente empresarial deprimido ha orientado la inversidn hacia el sector financiero el cual,

contrario a la economia real, presenta ganancias cada vez mayores.

Este modelo preservado hasta la actualidad se caracteriza por dejar el camino de crecimiento
en manos de la inversion privada, para que esta tenga incentivos el Estado tuvo que
implementar mecanismos de garantia sobre las ganancias, para ello se abandonaron todos los
apoyos a la organizacién laboral, los incrementos en el salario minimo perdieron
dinamismo?® con el fin de mantener bajos costos laborales. En este periodo ademas la politica
monetaria comenzd a utilizar la demanda interna como herramienta de politica
antiinflacionaria, se controla la demanda mediante tasas de interés y mediante un tipo de
cambio sobrevaluado que encarece las importaciones y resta poder de compra a la economia

mexicana.

%5 Con excepcion del norte del pais, region que, debido a la cercania con el mercado estadounidense, resulta
en menos costos de traslado a un mercado que goza de una demanda vigorosa.
26 Al menos hasta el afio 2019 en donde el salario minimo aumenté en un 16%



Tabla 7. Caracteristicas de cada tipo de régimen en México

Régimen de demanda

Tipo de régimen

Principales caracteristicas

Primario Exportador

Dependencia de la dinamica
exportadora para crecer.
Politicas en favor de garantizar la

ganancia del capital.

Profit — led e Mercado laboral desregulado
(1821 —-1910) _ _ _

e Carencia de politicas sociales que
permitan incrementar el consumo
nacional

e Abandono del mercado interno

e Conceptualizacion del consumo
nacional como principal motor de
crecimiento

e Incremento del gasto publico en

Desarrollismo (1933 — politicas sociales.
Wage - led ) o
1976) e Medidas proteccionistas al
consumo, por ejemplo: subsidios a
los precios.

e Creacion de regulaciones laborales

e Derecho a la organizacion laboral

e La inversion privada es la dirigente
del crecimiento econdmico.

) ] e Debilitamiento de la organizacion
Neoliberalismo (1982 )
Profit — led laboral

— Actualidad)

Caida en los salarios reales.
Utilizar la demanda interna como

mecanismo antinflacionario




La tabla 7 resume las principales caracteristicas de los regimenes de acumulacion
identificados a lo largo de la historia del pais; dichas propiedades coinciden con lo indicado
por la teoria ademas de presentar peculiaridades que permiten afianzar el régimen a la

economia mexicana.

Las caracteristicas del periodo neoliberal se retoman en el capitulo posterior en donde se
determinara empiricamente si la economia mexicana se encuentra bajo un modelo liderado
por las ganancias o si un aumento de la participacién salarial es un incentivo a la demanda

agregada.



Capitulo I11. Caracterizacion de la economia mexicana en la actualidad

Han pasado cuatro décadas desde que el crecimiento econémico se orientd a un modelo
liderado por las exportaciones. Desde el planteamiento inicial de nuevo liberalismo
implementado por Miguel de la Madrid, la economia no ha hecho mas que dejar en manos
de los agentes de mercado distintos aspectos internos de la economia y dejar que el este

ultimo determine el papel de México en la economia global.

Como se plantea en el modelo de crecimiento export-led, para que las exportaciones sean
competitivas en los mercados internacionales se necesita reducir el costo medio de
produccion, lo que se puede lograr aumentando la productividad o manteniendo salarios
reales bajos. En México, los duefios del capital han optado por la via de reduccion salarial
manteniendo la productividad del trabajo a niveles bajos, esto es debido a las politicas
implementadas desde la década de 1980. El poder de negociacion de los trabajadores ha sido
vulnerado en favor de una estructura oligopolica en el mercado laboral, donde las empresas
adquirieron poder de mercado garantizando margenes de ganancia en vista del abandono del
mercado laboral por parte del Estado; prueba de ello es la enorme desigualdad del ingreso en
México; como muestra el grafico 3 la distribucion del ingreso estaba completamente
abandonada tomada por los tomadores de decisiones quienes consideraban a esta variable

como una variable exdgena que no estaba influenciada por el modelo de crecimiento

neoliberal.
Grafico 3. Participacion del 10% superior y 50%
inferior en la distribucion del ingreso nacional
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Elaboracion propia con datos de la World Inequality Database, disponible en: https://wid.world/
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En afos recientes la distribucion personal del ingreso no ha hecho més que divergir entre las
personas con mayores y menores ingresos, mientras la participacion del ingreso de los
trabajadores pertenecientes a los percentiles del 1 al 50 se ha mantenido bajo y constante, los
ingresos del decil mas alto del ingreso presentan una tendencia ascendente al menos desde

inicios del siglo, pues este ha aumentado su participacion en un 9.6%.

Para el afio 2022 los salarios representaban tan solo el 28.99% del ingreso nacional en
comparacion con el 40.26% que representaban en 1976 de acuerdo con datos de las Cuentas
satelite de INEGI. Mientras las ganancias del sector privado actualmente representan el
48.13%. El consumo dentro del pais se ha visto mermado, de acuerdo con cifras del INEGI
el consumo privado pasé de representar el 54.4% de la demanda de la economia en 19942" a
ser 48.8% en 2021. Al contrario de lo que planteaba la teoria neoclésica, con las reformas de
liberalizacion la inversion privada tampoco ha aumentado, pasando de representar el 18% de
la demanda nacional a ser solo el 13% de 1994 a 2022.2% Por lo que la demanda interna en
ambos aspectos se ha deteriorado en favor de un sector exportador que no ha dado los
resultados esperados y que, ante ausencia de politicas econdmicas impulsoras, no ha

garantizado crecimiento econdémico.

El mercado laboral mexicano presenta una serie de caracteristicas propias de una estrategia
profit-led tales como una baja densidad sindical, exceso de oferta de trabajo, alta rotacion

laboral, grandes niveles de movilidad laboral y altas tasas de informalidad y autoempleo.

Todo lo anterior responde a una estructura oligopdlica de la industria en México (el sector
con mayor dinamismo debido a la naturaleza de su relacion ingreso de la demanda) que ha
optado por mejorar la competitividad de las exportaciones mediante una reduccion de los
costos laborales, a pesar de que en las Gltimas décadas se ha observado un crecimiento de la
productividad laboral. “Las ganancias de productividad [...] se reflejan en reducciones de
costos que no se transmiten a precios, sino que conducen a aumentos en los margenes de
ganancia, reduciendo asi la participacion de los salarios en el valor agregado de la industria.”

(Ros, 2015b, p. 11) El resultado es que, para la economia en su conjunto, los incrementos de

27 Afio en el cual la demanda interna llevaba afios sin dejar de ser el motor de crecimiento econémico.
28 |_as variables descritas en este parrafo se obtuvieron del BIE de INEGI, disponible en:
https://inegi.org.mx/app/indicadores/



productividad se han traducido en una creciente participacion de las ganancias en el ingreso
total.

Estas condiciones perjudican al sector exportador de la economia, pues al contrario de las
empresas mexicanas de la época del desarrollismo que producian para el mercado nacional,
este sector enfrenta una baja elasticidad precio de la demanda (véase Cermefio y Rivera,
2016), por lo que un aumento de costos a nivel local (debido a un aumento del salario minimo,
por ejemplo) repercute en su margen de ganancias y debido a que no puede trasladar el
aumento de costos hacia el precio de las exportaciones, el sector opta por mantener un nivel
bajo de salarios reales a pesar de la implementacion de maquinaria y equipo que aumente la

productividad.

En este capitulo se plantea un modelo que esclarece el régimen de demanda que existe en
México, para ello se construiran ecuaciones de consumo, inversién y el saldo de la balanza
comercial (exportaciones netas) con el fin de determinar el grado de influencia de la
composicion del ingreso en cada uno de estos componentes de la demanda agregada. Esta
especificacion permite que ademas de poner de relieve el efecto de un cambio distributivo
sobre la demanda agregada, se obtenga el efecto sobre cada uno de sus componentes

determinando cual de estos pesa mas al momento de configurar el régimen de demanda.

A continuacidn, se presentan las ecuaciones a modelar para analizar los efectos sobre el
consumo, la inversion y las exportaciones netas. Estas ecuaciones se realizaron tomando
como ejemplo el trabajo de Onaran y Galanis (2012) en el cual construyen ecuaciones
individuales para cada componente de la demanda y posteriormente se analizan los efectos
totales de variaciones en la participacion de salarios y ganancias, distinguiendo entre el efecto

interno y el efecto total con la incorporacion del sector externo.

Los datos se obtuvieron de manera trimestral en un periodo que abarca desde el primer
trimestre de 2008 hasta el tercer trimestre del afio 2022, se eligid este periodo debido a que
es un periodo de madurez de las politicas liberalizadoras y promotoras del modelo profit-led
por lo que se captura el efecto de un cambio distributivo sobre la estructura econémica actual,
ademas se integran dos periodos de recesion en México, en 2009 y en 2020, lo que permitira
analizar el comportamiento de los diferentes componentes de la demanda durante periodos

recesivos.



Los datos obtenidos para representar las ecuaciones de consumo, inversion y balanza
comercial se obtuvieron del Banco de Informacion Econémica (BIE) del INEGI. Para obtener
las participaciones en el ingreso se utilizaron las Cuentas por Sectores Institucionales, con
las cuales se buscé aproximarse a las definiciones teoricas de lo que seria el ingreso laboral
y las ganancias capitalistas, siendo los salarios el ingreso total de los trabajadores y las
remuneraciones a sociedades financieras y no financieras como proxy de su correspondiente
teodrica debido a que INEGI y diversos medios de comunicacion utilizan estos datos para

elaborar informes relacionados a la participacion de los salarios (ganancias) en el ingreso.

Se decidio hacer un modelo de correccion de errores sobre el logaritmo de las variables para
determinar si estas variables estan correlacionadas en el largo plazo, se utilizo el lenguaje de
programacion R para realizar los modelos; por temas de parsimonia se decidié modelar el
comportamiento de los componentes dependiendo de la participacion de las ganancias y los
salarios; ademas de que debido al tamafio de observaciones trabajados una simplificacion del

numero de predictoras permite un mejor analisis de cointegracion.?®

La ecuacion de consumo a emplear contempla un componente autbnomo se modela a

continuacion
w T G

En donde C: Consumo, c,: Consumo auténomo, W: Masa salarial, ¢’ ;: Sensibilidad del
consumo a cambios en la participacion salarial con un trimestre de retraso, G: Ganancias,
c{_1: Sensibilidad del consumo a cambios de la participacion de las ganancias con un

trimestre de diferencia, Y: Ingreso nacional

Esta especificacion se aleja un poco del modelo convencional neokeynesiano, sin embargo,
permite distinguir entre las distintas propensiones marginales a consumir entre clases
sociales, facilitando la comparacion final entre los distintos efectos de variaciones en la

composicidn del ingreso sobre los componentes de la demanda.

29 Para determinar si las series de tiempo estan cointegradas se realizaron pruebas de Johansen cuyos
resultados se encuentran en el Anexo estadistico.



El modelo 1 muestra los resultados del modelo ECM para la ecuacion del consumo, se tomé
un nivel de confianza del 95% y los efectos de las variables que no resulten estadisticamente
significativas no se tomaran en cuenta en la comparacion de efectos, pues esto indica que las
variables pueden influir en el corto plazo, pero en el largo plazo no presentaran un efecto

significativo.

Modelo 1. Consumo

Coefficients:

Estimate t value Pr(>|t])
(Intercept) 4.59700 2.646 0.01074 *
Ce_1 0.75747 8.003 1.26e-10 **=*
4 0.14123 0.773 0.44281
cl_1 0.05307 0.358 0.72171
Cw 0.54262 3.256 0.00199 **
Cr -0.35322 -2.374 0.02134 *
Signif. codes: 0 ‘***’ (0.001 ‘**’ 0.01 ‘*’ 0.05 “.” 0.1 “ * 1

Multiple R-squared: 0.8489, Adjusted R-squared: 0.8344
F-statistic: 58.45 on 5 and 52 DF, p-value: < 2.2e-16

Los datos arrojan, con un nivel de significancia de 0.05, que el comportamiento del consumo
basado en la ecuacién (10) depende de su rezago en t-1 asi como también presenta una
relacién directa con respecto a la participacion de los salarios en el ingreso y una relacion
inversa respecto al aumento de la participacion de las ganancias, cabe resaltar que la
sensibilidad de esta variable es mayor al cambio de la participacién salarial que al cambio en
la participacion de las ganancias, por lo que se puede concluir que esta variable
macroeconomica reacciona de manera propicia a una distribucion del ingreso en favor de los
trabajadores; estos resultados se corresponden con lo descrito en la literatura tedrica y con la
I6gica comdn, dada una propensién marginal a consumir mayor por parte de los salarios
respecto a las ganancias, si la participacién salarial en el ingreso aumenta, entonces el
consumo de la economia aumenta, aungue no en la misma proporcion que el aumento de la
participacion salarial, pues la caida de la participacion de las ganancias también tiene un

efecto negativo (aunque menor) sobre el consumo de la economia.

Eliminando los coeficientes no significativos la ecuacion que modela al consumo en México

es la siguiente.

C =456+ 0.75C,_, + 0.54Z — 0.35% (10°)
Y Y



En cuanto a la inversion esta se decidié modelar como variable dependiente del ingreso y de

las ganancias como aproximacion del margen de ganancia esperado de las empresas.
. . . w .g G
I'=ig+i,) Y +il,—+i 5 (11)

En donde I: Inversion, Y: Producto i,: Inversion autdnoma, i,, es el coefiente de sensibilidad
de la inversion ante el producto de la economia en lo que es una aproximacion a lo que seria
lo que Keynes llama animal spirits it”.; y if_, son los coeficientes que reflejan la sensibilidad
de lainversion ante cambios en la participacion de los salarios en el ingreso y ante variaciones
en la participacion de las ganancias respectivamente, ambas con un periodo de retraso que en

este caso equivale a un trimestre.

Siguiendo la recomendacion de Onaran y Galanis (2012) se deja de lado la tasa de interés
real como variable explicativa debido a que no resulta significativa en el largo plazo.
Tampoco se considerd la inversion publica debido a que para el periodo de anéalisis no ha
existido una politica industrial que promueva la inversion privada en areas estratégicas que
permitan un crecimiento armoénico de los principales componentes del producto después de
mediados de la década de 1990 después de las reformas liberales®. De acuerdo con Rao y
Dutt (2006) existe un consenso generalizado de que la disminucion de la inversién puablica,
en particular en infraestructura, ha creado una restriccion importante para el desarrollo y el
crecimiento; ademas de que la inclusion de la inversion publica en su conjunto no plasma

adecuadamente los proyectos publicos realizados en el periodo.

Los datos se obtuvieron del Banco de Informacion Econémica del INEGI, la inversion se
tomo6 como la Formacién Bruta de Capital Fijo y las ganancias se tomaron de las cuentas por
sectores institucionales, se eligié que las Ganancias a precios constantes fueran la variable

proxy que representa la rentabilidad esperada de la inversion.

Al igual que con los datos de consumo, se realiz6 una prueba de Johansen sobre las variables

logaritmicas para determinar si las variables presentaban una relacion estable de

30 Si bien esta especificacion pierde los efectos crowding-in o crowding-out que pudiera generar la inversién
publica sobre la privada, el propésito de este primer conjunto de modelos es determinar si la economia esta
liderada por salarios 0 ganancias analizando el efecto de cambios en la distribucién del ingreso, mas que
determinar el comportamiento de los componentes de demanda ante cambios en la politica fiscal.



cointegracion entre las variables y, por ende, era adecuado representar su comportamiento

con un modelo MCE el cual se puede ver en el anexo estadistico.

Una vez teniendo la certeza de que las series cumplen con estacionariedad y cointegracion
se construyd un modelo ECM en donde la inversion depende del PIB y de la inversion a

precios constantes, de donde se obtuvo el modelo 2.

El comportamiento de la inversion en este caso depende tanto de si misma con un periodo de
rezago, también se puede observar que las variables cumplen con lo predicho con la teoria,
un mejor ambiente econdmico representado por el PIB provoca un aumento de la inversion
privada, lo mismo con los salarios, cuya funcion como costo de proceso productivo sale a
relucir en el modelo provocando que un aumento de la participacion salarial este
correlacionado con una disminucién de la inversion, cabe resaltar que el efecto de las
ganancias sobre la inversidn no fue significativo lo que puede indicar que estas dos variables

no estan correlacionadas en el largo plazo.

Modelo 2. Inversion

Coefficients:

Estimate t value Pr(>|tl)
(Intercept) -5.63486 -3.050 0.00357 *¥
Ie—q 0.45678 5.483 1.19e-06 ***
it 4 -0.67556 -3.021 0.00388 **
if_l -0.19022 -1.297 0.20021
Ly 0.76785 6.339 5.20e-08 **=*
Signif. codes: 0 ‘***’ 0.001 “**’ 0.01 ‘*’ 0.05 ‘.” 0.1 “ ’ 1

Multiple R-squared: 0.7532, Adjusted R-squared: 0.7346
F-statistic: 40.44 on 4 and 53 DF, p-value: 1.649e-15

El componente auténomo de la inversion en este modelo podria interpretarse como la inercia
del comportamiento de dicho componente sin tomar en cuenta las variables explicativas del
modelo, desde el primer trimestre del afio 2008 al ultimo trimestre de 2022 lo que sugiere
una tendencia a la baja. Por su parte los coeficientes asociados a los cambios en la
distribucion del ingreso son los esperados, siendo la participacion salarial un freno importante
para la inversion debido a la sensibilidad de los inversionistas ante la participacion de las
ganancias, de acuerdo con el modelo un aumento porcentual de la participacion salarial
disminuye la inversion privada en 0.67%, por su parte el aumento de la participacion de las

ganancias en el ingreso no es significativo, lo que sugiere que es posible que en el largo plazo



esta variable no sea fundamental en la determinacion del nivel de inversion de la economia.
Los animal spirits también muestran un comportamiento acorde a lo planteado por Keynes,
pues una mayor produccion interpretada por los capitalistas como un ambiente propicio para
la inversion incentiva esta variable. Dependiendo del régimen de demanda al que pertenezca
un pais, este efecto del producto puede tener una potencialidad importante para reforzar los
efectos de crecimiento que genera el aplicar politica econémica congruente con la estrategia

de crecimiento observada en la economia.

La ecuacion que modela el comportamiento de la inversion ante variaciones de la distribucion

del ingreso quedaria de la siguiente manera.

I = —5.63+046l,_, +0.77Y —0.68~ ) (11°)
t_

Por ultimo, se analiz6 el impacto de un cambio en la participacion salarial sobre las
exportaciones netas, se modeld por separado el comportamiento de las exportaciones y el de

las importaciones ante variaciones de la participacion salarial en el ingreso.

Para el caso de las exportaciones una vez realizadas pruebas de colinealidad y cointegracion
se realiz6 un modelo ECM en donde el logaritmo natural de las exportaciones depende del
nivel de apertura comercial®' y de la participacion de las ganancias en el ingreso, asi como la

participacion de salarios y ganancias en el ingreso con un periodo de rezago.
X=x, +xmeM+x}”_1¥+xtg_1§ (12)

En donde x4: Es el componente autdbnomo de las exportaciones, x,.,, €s la sensibilidad de las
exportaciones a la apertura econémica, XM representa la apertura comercial y por ultimo
xt’1 Y x7_, representan la sensibilidad de las exportaciones a la participacion de salarios y

ganancias con un periodo de rezago respectivamente.

31 Se aproximd a esta variable teérica estimando la participacion del sector externo en el producto.



Modelo 3. Exportaciones

Coefficients:

Estimate t value Pr(>|t])
X4 0.828891 4.315 7.01le-05 ***
Xym 0.709003 10.964 3.05e-15 ***
x4 -0.005907 -0.465 0.644
G_Tlagl 0.005876 0.833 0.408
x? . 0.032430 5.429 1.44e-06 #x*
Signif. codes: 0 “***’ 0.001 ‘**’ 0.01 ‘*’ 0.05 “.” 0.1 “ " 1

Multiple R-squared: 0.9818, Adjusted R-squared: 0.9804

F-statistic: 714.8 on 4 and 53 DF, p-value: < 2.2e-16

El modelo arroja importantes implicaciones; la primera es que a pesar de que los salarios y
las ganancias actuan como lo dicta la teoria, su coeficiente no es estadisticamente
significativo lo que pudiera sugerir que el efecto distributivo sobre las exportaciones pudiera
no ser significativo en el largo y que el comportamiento de este componente, al ser México
una economia pequefia en el mercado internacional, depender mas de variaciones en el
ingreso externo o variaciones de precios y costos del resto de competidores. La segunda
implicacion es que, al ser el nivel de apertura comercial estadisticamente significativo esto
indica que politicas proteccionistas del sector externo o la aplicacion de una agenda
industrializadora como el ISI en el exterior actuarian en detrimento del saldo de la balanza
comercial mexicana, siendo que este tipo de politicas pudieran implementarse como

respuesta a la implementacion de politicas proteccionistas por parte de México.

Un procedimiento similar se realizd con las importaciones; de modo que la ecuacién a

modelar es la siguiente:
w W g G
M= my + my, XM +m{ S tmeg g (13)

En donde M se refiere a las exportaciones, m, es el componente autbnomo de las
importaciones, mientras que m{_; representa la sensibilidad de las importaciones a la
participacion de salarios en el ingreso y por ultimo mf_1 representa la sensibilidad ante

variaciones en la participacion de las ganancias.

Se realiz6 un modelo ECM vy se obtuvieron los siguientes resultados y la participacion de los

salarios en el ingreso se incorporaron como una aproximacion a los costos laborales unitarios.



Modelo 4. Importaciones
Coefficients:

Estimate t value Pr(>|tl)
(Intercept) 1.553825 10.732 6.71e-15 ***
my 0.454459 9.290 1.03e-12 ***
my’_, 0.015607 1.176 0.245
my_, -0.004386 -0.572 0.570
Mym 0.095701 12.785 < 2e-16 ***
Signif. codes: 0 “***’ 0.001 ‘**’ 0.01 ‘*’ 0.05 “.” 0.1 “ " 1

Multiple R-squared: 0.9917, Adjusted R-squared: 0.9911
F-statistic: 1582 on 4 and 53 DF, p-value: < 2.2e-16

Los resultados arrojan un comportamiento similar al de las exportaciones en donde las
variaciones en la composicion del ingreso no afectan en el largo plazo el comportamiento de
las importaciones, la apertura comercial por otra parte tiene una fuerte influencia sobre este
componente siendo su sensibilidad mayor a la de las exportaciones lo que explica en parte el
déficit cronico de la balanza comercial después de la implementacion de politicas de

liberalizacién comercial.

Una vez teniendo los efectos de un aumento de la participacion de las ganancias y los salarios
sobre cada uno de los componentes de la demanda agregada se realizé la siguiente tabla
comparativa que analiza el cambio porcentual en los distintos componentes de la demanda

agregada ante un incremento porcentual unitario de la participacion de los salarios en el

ingreso.
Tabla 8. Efecto del aumento porcentual de la participacién salarial.
Consumo Inversion Exportaciones Efecto Total
netas
A B C (A+B+C)
Efecto 0.54 -0.68 -0.05% -0.19

Bajo este analisis se puede concluir que la economia mexicana se encuentra en un régimen
de demanda impulsado por las ganancias; incluso tomando en cuenta Unicamente la demanda
interna de la economia, la caida de la inversion ante aumentos porcentuales de la

participacion de los salarios en la economia supera en cuantia el aumento del consumo

32 Debido a que los coeficientes pertenecientes a la balanza comercial no fueron significativos este efecto solo
se considera en el corto plazo.



derivado de este cambio coincidiendo con lo mencionado por estudios como el de Onaran y
Galanis (2012) que destacan que la apertura comercial de la economia responde mas a
estructuras asociadas con un régimen profit — led. Es evidente que una politica de proteccién
comercial es inviable hoy en dia, existen motivos econdmicos, legales y politicos que
imposibilitan la vuelta de México hacia una estructura cerrada del comercio; sin embargo, la

apertura comercial no impide el fortalecimiento del mercado interno.

Si mediante gasto publico se logra incentivar la mayor produccion de las empresas, entonces
se generard una mayor demanda de trabajo en la economia hasta el punto de plena utilizacion
de la capacidad instalada lo que implica también una mayor demanda interna debido al mayor
nivel de empleo y a las mejoras salariales®® lo que deriva en una mayor demanda y por tanto
se incentiva la inversién en bienes de capital e incluso se incentiva la entrada de empresas
extranjeras lo que puede concatenar procesos productivos al interior del pais, de la mano de
la inversion del Estado. A este circulo virtuoso se le conoce como efecto crowding in en el
cual la inversion privada aumenta debido a los efectos en la economia generados por la

inversion publica.

Por otro lado la distribucion del ingreso no genera alteraciones significativas en el largo plazo
sobre la balanza comercial, lo que indica que, de acuerdo con este modelo, ceteris paribus
una distribucion del ingreso en favor de los trabajadores puede ser compatible con una
estrategia de crecimiento liderada por las exportaciones, es decir, tomando en cuenta que
actualmente el comercio exterior mexicano representa alrededor de un 85%3* de su PIB esto
pudiera generar un nuevo conjunto de politicas que sean compatibles tanto con una
distribucion del ingreso mas equitativa entre clases como con el impulso del sector externo

como principal motor del crecimiento de la economia.

Esto ultimo abre la posibilidad de que, si bien la modificacion agresiva de la estructura
econdmica puede no resultar favorable al crecimiento econémico, existe cabida para mejorar
la distribucion del ingreso aun bajo un régimen de demanda impulsado por los salarios. Es

decir, existen pequefias areas de oportunidad para la politica econémica que permitan una

33 Debido a lo que Marx denomina como Ejercito Industrial de Reserva el cual ejerce presién para que el
salario vaya a la baja.
34 Calculando el promedio entre los afios 2021 y 2022 con datos del BIE.



distribucion més equitativa del ingreso personal. Para ello, mas alla de comparar al pais con
economias que tenian un producto similar y que actualmente presentan un mejor desempefio
en indicadores macroeconémicos, se analizar la literatura existente al respecto sobre como
compaginar una distribucion equitativa del ingreso con un régimen de demanda impulsado
por las ganancias y se ahondaré en la literatura cuyo propdsito es explicar el lento crecimiento
para el caso especifico de México.



Capitulo IV. ¢Es posible la transicion a un régimen wage — led en México?

A pesar de que la economia se encuentra bajo un régimen de demanda profit-led e
implementa politicas que, de acuerdo con la teoria, favorecen este modelo de acumulacion,
la realidad es que desde el establecimiento del nuevo liberalismo el crecimiento econdmico
del pais se ha ralentizado comparado con las tasas observadas durante el desarrollismo. Es
por ello que esta tesis plantea analizar posibles vias mediante las cuales la economia
mexicana pueda transitar de una economia impulsada por las ganancias a una economia
wage-led o en su defecto continuar con un modelo de crecimiento liderado por las ganancias,

pero con una distribucidn del ingreso mas equitativa entre clases.

Existe una basta literatura de distintas corrientes que buscan explicar la causa del lento
crecimiento, la teoria neoclasica propone que existe una tasa natural de crecimiento vinculada
al crecimiento de la fuerza laboral y del capital empleados, esta teoria postula que a menor
relacién capital/producto, mayor sera la tasa de crecimiento de la economia debido a que los
factores productivos tienen rendimientos marginales decrecientes, por lo que mientras estos
se encuentren mas alejados del producto potencial mayor sera su productividad; dado que,
de acuerdo con este pensamiento, la remuneracion de los factores es igual a su productividad
marginal, esto significaria mayores remuneraciones a los duefios del capital y por tanto mayor
inversion en la economia generando un mayor crecimiento dado que el crecimiento se da del
lado de la oferta de la economia®. La teoria marxista también explica el crecimiento con
origen en la oferta, de acuerdo con diversos autores marxistas el crecimiento de la economia
se identifica en ocho etapas, las cuales identifican caracteristicas del desarrollo del
capitalismo desde una sociedad tradicional hasta llegar al imperialismo tardio y una sociedad
de consumo masivo, la velocidad de avance a través de estas etapas esta determinado por el
excedente capitalista que es el monto del cual dicha clase puede disponer para continuar con
su proceso de acumulacidn, sin embargo, dicha cuantia esta determinada directamente por la

tasa de ganancia, la cual debido a la caida de la tasa de plusvalor (Véase Rostow, 1971).

El pensamiento que mas desarrolla posibles soluciones al problema del estancamiento
econdmico del capitalismo es el de teorias de demanda derivadas de lo planteado por Keynes

y Kalecki. Entre las principales propuestas de politica economica poskeynesianas para

35 Véase Parkin et. al. 2005, capitulo 9



resolver el problema de lento crecimiento en México destacan aquellas que abogan por un
mayor gasto publico que promuevan una distribucion del ingreso méas equitativa ya sea
mediante una mayor asignacion al rubro del gasto social y que el mayor ingreso disponible
genere un mayor nivel de demanda que provoque un aumento del producto o mediante la
implementacion de una politica industrial que aumente la creacion de empleos aumentando
el ingreso, disminuyendo la informalidad entre otros beneficios. También existe la corriente
que propone seguir con un modelo profit-led, con una distribucién del ingreso mas igualitaria
entre clases sociales que se definid en el capitulo 1 como capitalismo cooperativo (Blecker,
2011), (Piketty, 2013), (Ros, 2015a)%,

Dentro de los autores que proponen transitar hacia un régimen de demanda impulsado por
los salarios, Palley (2014) propone un conjunto de politicas que por si mismas influyen en la
distribucion funcional del ingreso pero que, ademas, establezcan las condiciones necesarias
en la economia para que se pueda establecer una senda de crecimiento estable impulsada por
los salarios, en su texto propone 7 puntos en los cuales el Estado puede intervenir mediante
politica econdmica para favorecer la demanda agregada mediante el incremento del consumo

privado asalariado.

El primer punto que menciona es la reconstruccion del vinculo entre salarios y crecimiento
de la productividad, para ello propone incentivar la densidad sindical y la cobertura de
trabajadores sindicalizados con el fin de incrementar su poder de negociacion salarial y
mediante revisiones salariales anuales se pueda vincular su salario a la productividad ganada
y a la inflacién observada. Tal es el abandono de politicas salariales que el salario minimo en
términos reales pasd de 360 pesos en 1977 a tan solo 99.25 pesos en 20193 mientras que la
productividad durante todo el periodo mantuvo una tasa de crecimiento positiva, esto es
reflejo de la caida de la densidad sindical en el pais, la cual de acuerdo con cifras oficiales en

el afio 2022 fue de tan solo 12.7%% por lo que en ese sentido el aumento de la participacion

% Si bien en su libro de Ros (2015a) “;Como salir de la trampa de lento crecimiento y alta desigualdad?” el
maestro Ros no menciona los regimenes de demanda, el texto propone politicas que principalmente benefician
la rentabilidad de la inversion productiva pero que tienen también un efecto progresivo sobre la distribucién del
ingreso.

37 Datos proporcionados por E. Figueroa y F. Pérez, et al. (2022)

38 Datos proporcionados por la STPS disponible en: https://www.gob.mx/stps/prensa/se-registran-las-tasas-de-
sindicalizacion-mas-altas-en-los-ultimos-siete-anos.



salarial en el ingreso mediante un mayor poder de negociacion de los trabajadores obtenido

a raiz de un aumento de la sindicalizacion laboral tiene una alta potencialidad.

También propone reformar el gobierno con el fin de aumentar la transparencia presupuestal
y hacer mas eficiente la rendicion de cuentas del destino del gasto pablico, asi como también
influir en la direccion de grandes empresas privadas que operan en la economia con el &nimo
de reducir la actividad especulativa y limitar la ingenieria financiera pues este tipo de
planificaciones derivan en el aumento del ingreso de inversionistas en lugar de mejorar los

fundamentales de la empresa.

El tercer punto de las propuestas es una mayor regulacion al mercado financiero con el fin
de evitar burbujas que comprometan la estabilidad financiera e incluso la economia real tal
como sucedid en 2007 con la crisis de créditos hipotecarios subprime. Este punto pudiera ser
mas endémico de Estados Unidos, pues es el mayor mercado financiero del mundo, ademas
la crisis de 2007 fue causada por posiciones excesivamente riesgosas por parte de la banca
comercial al momento de otorgar créditos y negociar deuda, caracteristicas que México nunca
ha experimentado pues el credito interno si bien ha aumentado en términos relativos como
proporcion del PIB, las cifras son infimas e incapaces de generar una crisis de vulnerabilidad
crediticia como en Estados Unidos, sobre todo comparando los datos relativos con el vecino
del norte quien al momento de la crisis subprime el crédito interno duplicaba la cuantia de su
PIB, el cual a pesar de reducirse durante la crisis, comenzd su senda ascendente en 2013
(véase tabla 9).

Tabla 9. Crédito Interno como proporcion del PIB
Pais 2002 2004 2006 2008 2010 2012 2014 2016 2018 2020
México  14.9 14.8 19.2 20.7 23.3 26.1 29.2 339 345 381
E.U. 1624 1848 1982 1851 1819 1754 1854 183.6 180.4 215.7

Elaboraci6n propia con datos del Banco Mundial, disponible en: https://datos.bancomundial.org/

Palley también sefiala que es necesario contar un sistema fiscal progresivo, restaurar la
progresividad del ISR, asi como eliminar o regular las condonaciones de impuestos los cuales

contribuyen al mantenimiento de un sistema impositivo regresivo, de acuerdo con datos de



la organizacion Fundar®®, para 2015 la condonacién de impuestos al 1% de la poblacién con
mayores ingresos representa el 49.52% del total de condonaciones, situacion similar ocurre
con la cancelacion de impuestos, en donde la cancelacion tributaria al 1% de la poblacion
con mayores ingresos representa el 44.43% de las cancelaciones totales; si a estos datos se le
afiaden las amnistias fiscales se cae en cuenta de que una reforma al aparato fiscal podria
potenciar de manera importante la redistribucion del ingreso en favor de los salarios. Entre
otras politicas, también propone reducir impuestos al ingreso laboral, modificando las tasas
de aportacion de trabajadores y capitalistas al seguro social, asi como la implementacion de
un seguro de desempleo que reduzca el sentido de urgencia que tienen los trabajadores
mexicanos al rotar empleo sometiéndose a salarios mas bajos y peores condiciones laborales,
esto ultimo se puso en marcha de manera temporal para afrontar la crisis sanitaria COVID —
19, sin embargo fue un seguro esporadico que obedecia mas a iniciativas estatales que aun
proyecto federal estructurado, ademas de que era solo aplicable para aquellas personas que
perdieron su empleo entre 2020 y 2021.

Por ultimo, sugiere que tanto la politica monetaria como la politica fiscal sean expansivas, se
propone que el Banco Central ademés de tener la meta de control de inflacion integre algun
objetivo de pleno empleo para mejorar el poder negociacion salarial de los trabajadores. Para
esto se requiere que el banco central implemente politica monetaria que impulsara la
actividad econdémica mediante una tasa de interés baja que incentiva la inversion y el
consumo. En cuanto a los posibles problemas que esto pudiera causar sobre la inflacién
Anwar e Islam (2011) sefialan que existe una compensacion no lineal por la que la inflacion
tiene un efecto positivo decreciente sobre el crecimiento hasta un 8% de inflacion; ningun
efecto sobre el crecimiento entre 8% y 17%; y un efecto negativo creciente sobre el

crecimiento por encima del 17% de inflacion.

Por su parte la politica fiscal debe implementar una serie de estimulos fiscales sustanciales y
sostenidos para ayudar a la economia a cambiar su modelo de crecimiento siendo la inversion
publica la principal herramienta mediante la cual el Estado ayude a los salarios a ganar
participacion en el ingreso pues esto ayudara a generar empleos y aumentar la productividad

media del trabajador, sin importar que el Estado incurra en déficit primario para lograr este

39 Informacion disponible en: https://privilegiosfiscales.fundar.org.mx/



objetivo. Algunos autores sugieren que en el largo plazo debido a que el déficit provocard un
aumento en la tasa de crecimiento econdémico, se ampliaran los ingresos tributarios y la

situacion financiera del Estado, aun incurriendo en déficit sera sostenible en el largo plazo.

Todas estas ideas podrian, mediante la intervencion del Estado, transitar lentamente a la
economia hacia un modelo de crecimiento impulsado por los salarios, no obstante, como se
mostré en el capitulo anterior, aunque solo se consideraran los efectos en el largo plazo, la
transicion de un modelo a otro tiene consecuencias recesivas para la economia. En la serie
de modelos anteriormente presentada no se contempla el efecto directo de la implementacién
de politicas publicas redistributivas sobre los componentes de la demanda agregada, es decir,
con los modelos anteriores se analiza el efecto de dichas politicas de manera “indirecta” pues
se toma en cuenta el efecto de estas politicas sobre la distribucion del ingreso y con base en

las variaciones distributivas se calcula el efecto sobre los componentes de la demanda.

Si bien lo ideal seria analizar los efectos de las politicas propuestas por T. Palley en su
conjunto; en el caso de México, por la falta de informacidn sobre las variables deseadas, asi
como la alta complejidad de modelado e interpretacion Unicamente se analizara la relacion
lineal entre diferentes rubros de gasto que buscan aproximarse a lo que se denomina inversion
publica y gasto social en la teoria. Para esto se optd por simplificar las politicas tedricas,
siendo la inversion publica la misma que INEGI denomina con el mismo nombre, y el Gasto
Social el rubro definido como “Transferencias, asignaciones, subsidios y otras ayudas”.
Debido a la poca disponibilidad de informacion sobre el conjunto de las variables debido a
que esta informacion se reporta anualmente, se realizé un analisis de correlacion maltiple en
donde se analiza el impacto del logaritmo de las politicas publicas anteriormente

mencionadas sobre los diversos elementos que componen la demanda.

Primero se analiza impacto de este conjunto de politicas sobre el consumo, que se espera que
sea la variable mas reactiva pues el propoésito de dichas politicas principalmente es aumentar
el ingreso disponible e influir en dicho componente, las variables explicativas tienen un
periodo de rezago pues un afio es tiempo razonable para comenzar a- observar cambios

derivados de la implementacion de politica fiscal.

Se model6 el comportamiento del consumo de la siguiente forma:



C = CO + ﬁOSt—l + ﬁlltp—l + & (14)

En donde ¢, es el consumo autonomo, S;_, se refiere al gasto social con un periodo de rezago
y por ultimo IP_, representa la inversion publica con el mismo rezago que la politica social.
Mientras que los componentes beta son los coeficientes asociados al impacto que genera cada

una de las variables, se obtuvieron los siguientes resultados.

Modelo 5. Impacto de la politica fiscal sobre el consumo.
Coefficients:

Estimate t value Pr(>|t])
Co 2.570e+06 7.548 5.18e-08 ***
b1 3.356e-03 1.788e-02 0.8526
Bo 1.331e-02 5.970e-03 0.0346 *
Signif. codes: 0 ‘***’ (0.001 ‘**’ 0.01 ‘*’ 0.05 “.” 0.1 “ * 1

Multiple R-squared: 0.9744, Adjusted R-squared: 0.9725
F-statistic: 495.6 on 2 and 26 DF, p-value: < 2.2e-16

Coincidiendo con lo que dicta la I8gica, la variable que incide sobre el consumo es la politica
social pues el propdsito de esta es precisamente dejar al consumidor con un mayor ingreso
disponible para el consumo tratando de satisfacer las necesidades mas basicas de la poblacion
mediante la oferta de bienes y servicios con un precio menor al de mercado o incluso
otorgados gratuitamente, sin embargo, cabe resaltar que el efecto de esta variable es muy
pobre, el aumento de 1 peso nominal en el rubro de gasto social genera un incremento de tan
solo 0.01 pesos en el consumo, poniendo de relieve la deficiente planeacién de los programas
sociales en el pais, esta pobre correlacion pudiera no ser suficiente para amortiguar el impacto
de la dolorosa transicion de un modelo de crecimiento impulsado por las ganancias a su

contraparte basada en los salarios.

El impacto de politica fiscal expansiva y el incremento de gasto social sobre la inversion se

model6 de la siguiente manera.
I = io + ﬁost_l + Bllf—l + ¢ (15)

En donde I simboliza la inversion privada, i, representa la inversion autonoma y el resto de

las variables representan lo mismo que en el modelo anterior.
De este modelo se obtuvo lo siguiente.

Modelo 6. Impacto de politica fiscal sobre la inversion.



Coefficients:

Estimate t value Pr(>|t])
iy 7.910e+05 6.044 2.2e-06 ***
b1 -5.090e-03 -0.741 0.46552
Bo 6.519e-03 2.841 0.00862 **
Signif. codes: 0 “***’ 0.001 ‘**’ 0.01 ‘*’ 0.05 “.” 0.1 “ " 1

Multiple R-squared: 0.9665, Adjusted R-squared: 0.964
F-statistic: 375.5 on 2 and 26 DF, p-value: < 2.2e-16

De acuerdo con el modelo, nuevamente es el gasto publico la politica que impulsa la demanda
de la economia presentando una relacion directa con la inversion, mientras que la inversion
publica presenta un efecto crowding — out no significativo. Esto podria atribuirse debido a
que como se plantea en esta tesis, los movimientos de la demanda son los que guian a los de
oferta, en este caso un mayor consumo provocado por la aplicacion de politicas sociales
incentivaria a las empresas a producir mas y una vez algunas empresas hayan llegado a la

plena utilizacion del capital, la inversién comenzara a aumentar.

En cuanto al sector externo se analizd el impacto de politica econémica expansiva sobre
exportaciones e importaciones por separado. Las exportaciones mexicanas se modelaron de

la siguiente manera.
X = xO + ﬁOSt—l + ﬁllf—l + € (16)

En donde x, es el componente autbnomo de las exportaciones en el modelo, Con una
regresion multiple tomando un periodo de rezago en las variables explicativas se obtuvieron

los siguientes resultados.

Modelo 7. Impacto de la politica fiscal en las exportaciones.
call:
Coefficients:

Estimate t value Pr(>|t])
Xo -2.425e+05 -0.932 0.3597
B1 3.118e-02 2.283 0.0309 *
Bo -1.078e-03 -0.237 0.8149
Signif. codes: 0 ‘***’ 0.001 “**’ 0.01 ‘*’ 0.05 “.” 0.1 “ ’ 1

Multiple R-squared: 0.9647, Adjusted R-squared: 0.962
F-statistic: 355.6 on 2 and 26 DF, p-value: < 2.2e-16

El modelo indica que las exportaciones, a diferencia de la inversion privada, se ven

beneficiadas de un gasto en inversion pablica mas grande. Esto se debe a que dentro de la



definicién de esta politica se incluye el gasto en telecomunicaciones que puede abaratar el
costo de transporte de las exportaciones aumentando su competitividad en el mercado
internacional, ademas de esto la inversion publica durante el periodo suele centrarse en la
produccién de crudo para la exportacion lo que puede encadenar la exportacion de bienes

complementarios a este.

En el caso de las importaciones, siguiendo la estructura de modelos presentada para el resto
de las variables ninguna de las politicas resultaba estadisticamente significativa, y tanto la R
cuadrada del modelo como su estadistico F indicaban que se ofrecia un mal ajuste del
comportamiento de las importaciones es por ello que ademas de la politica fiscal se incorporo
tanto la masa salarial como las ganancias de la economia. El modelo que explica la influencia

de la politica fiscal sobre las importaciones se model6 como se muestra a continuacion.
M=m0+ﬁ01‘+ﬁ10+ﬁ2W+8 (17)

En donde m,, representa el componente autbnomo de las importaciones y W la masa salarial

nacional.

Modelo 8. Impacto de la politica fiscal en las importaciones.
Coefficients:

Estimate t value Pr(>|tl)
my 7.61806 16.881 2e-16 ***
Bo 0.03295 1.087 0.282
B 0.04289 0.803 0.425
ﬁz 0.36997 8.291 2.57e-11 ***
Signif. codes: 0 ‘***’ 0.001 “**’ 0.01 ‘*’ 0.05 “.” 0.1 “ ’ 1

Multiple R-squared: 0.8497, Adjusted R-squared: 0.8417
F-statistic: 105.6 on 3 and 56 DF, p-value: < 2.2e-16

Al igual que con las exportaciones la politica econdmica expansiva no tiene efecto sobre las
importaciones; por lo que en su conjunto se puede afirmar que la politica econémica no
influye en la balanza comercial, sino que actua sobre los componentes de demanda interna,

es decir, enddgenos.

El efecto final de la implementacion de una politica monetaria expansiva se muestra a

continuacion.



Tabla 10. Efecto de la politica fiscal expansiva sobre la demanda agregada.

Consumo Inversion Exportaciones Efecto Total
netas
A B C (A+B+C)
Inversion publica 0.00 0.00 0.0312 0.0312
Politica social 0.0133 0.0065 0.00 0.0198

Como se puede observar el efecto total de la implementacion de politica fiscal expansiva
tiene un efecto directo positivo sobre la demanda, sin embargo, considerando que estas
politicas tienen un efecto positivo sobre la participacion de los salarios en el ingreso también
se deben contemplar los efectos obtenidos sobre la demanda agregada ante variaciones de la

participacion salarial.

De la suma de efectos de la Tabla 8 y la Tabla 10 (-0.19 + 0.05) se deduce que la
implementacion de politicas redistributivas tendria un efecto adverso sobre la demanda
agregada y por ende sobre el crecimiento econémico. Aln en el caso hipotético de que se
cerrase la economia, la inversion presenta una mayor sensibilidad a la composicion del
ingreso que el consumo por lo que politicas en favor de los salarios en el ingreso, al menos

en el corto plazo, actuarian en detrimento del crecimiento econdémico.

Esta caracterizacion de la economia mexicana descarta la posibilidad de un “capitalismo
cooperativo” como lo plantean Bhaduri y Marglin (1990). Pues este escenario en donde
ambas clases sociales reciben una mayor percepcion del ingreso en términos reales se da bajo
la condicion de que la economia este liderada por los salarios; en este caso un aumento de la
tasa de salario real no necesariamente conlleva a una ganancia total mas baja, pues si bien
este aumento obliga a los capitalistas a disminuir su margen de ganancia*® siempre pueden
mantener el monto de ganancias (e incluso aumentarlo) mediante el incremento de la venta
de su produccion derivado del crecimiento del salario real. Es decir, el capitalismo
cooperativo funcionara en lo que los autores denominan “régimen de estancamiento” solo si
la curva IS es lo suficientemente elastica para que esta disminucion del ahorro en la economia

sea capaz de aumentar la utilizacion de la capacidad instalada en la medida en que dicho

40 Para el caso de todas aquellas empresas compitan en un mercado en que no tengan capacidad de modificar
el precio, tal como las exportaciones.



aumento compense en exceso la disminucion de la inversion por la reduccion de la
participacion de las ganancias en el ingreso; situacion que la economia mexicana, de acuerdo

con los modelos de este capitulo, no cumple.

Dado que México no cumple con la condicion anterior, ante el incremento de la participacion
de los salarios en el ingreso, el aumento de la utilizacion de la capacidad no compensa la
caida de la inversion por la disminucion del margen de ganancia; debido a la estructura tan
divergente del aparato productivo mexicano algunos capitalistas tendran mas perdidas que
otros pues el margen de ganancia no es igual para todas las empresas lo que derivara en
menos competidores en el mercado reforzando la estructura oligopélica que genera peores
condiciones laborales; ademas de que este ciclo vicioso puede provocar que los puestos de
trabajo crezcan a una tasa menor que el de la oferta de trabajo llevando a la economia a una
crisis de sub-acumulacién generando desempleo estructural debido a que la capacidad
existente no puede absorber a toda la fuerza de trabajo y la inversion estd siendo

desincentivada por el aumento de la participacion salarial.

Si consideramos al sector externo estas consecuencias solo se agravan pues el aumento
salarial actua en detrimento de las exportaciones quienes tienen menor margen de ganancia
para reaccionar a aumentos salariales por lo que si bien el sector externo pudiera ser la
demanda que incentive la utilizacién de la capacidad, si la sensibilidad del sector exportador
es mayor ante un aumento de los costos de produccién que ante un aumento de la demanda

externa la economia estara ain mas sumida en una recesion.

IV.1 ¢Es posible una distribucién del ingreso mas equitativa en una economia profit —
led?

Siguiendo teorias que buscan dar solucién al problema de lento crecimiento sin aspirar
necesariamente a realizar un cambio estructural que permita virar a otro modelo de
crecimiento, algunos autores argumentan que es el Estado quien mediante gasto publico
deficitario debe fortalecer el mercado interno, la inversion pablica con animos de generar un
crowding — in provocaria un encadenamiento productivo entre el sector publico y el sector
privado, generando fuentes de ingresos al Estado que le permitirian continuar efectuando
grandes cantidades de gasto publico, entre los posibles destinos se encuentran subsidios y

protecciones al sector privado nacional con el fin de darles margen de poder incrementar sus



ganancias y asi aumentar sus niveles de inversion sobre todo frente a la competencia que

representan las importaciones.

Otros autores como Goldberg (1993), Clarida (1997), Blecker (2007), Ros (2015b), Ibarra,
(2015a), sefialan que la variable relevante que explica el lento crecimiento de la economia
mexicana es el tipo de cambio real (TCR) y su influencia en el margen de ganancia relativo,
que es la verdadera variable satélite que influye en la toma de decisiones de los duefios del
capital. Dentro de esta vision existen dos principales explicaciones de como el TCR influye
en la economia, algunos autores argumentan que variaciones en el tipo de cambio real
influyen en las condiciones financieras de la economia provocandoles restricciones de
liquidez, lo que puede “reducir los gastos de inversion reales por debajo de los niveles
planificados o deseados debido a asimetrias en la informacion.” (Blecker, 2007, p.492). La
otra vision argumenta que cambios en el TCR provocan variaciones en los margenes de

ganancia del sector exportador, modificando los incentivos a invertir del sector privado.

Notese que una depreciacion del tipo de cambio real es una politica en favor de las ganancias,
esta depreciacion ceteris paribus resta poder adquisitivo de los consumidores ademas de
buscar crear un margen mas amplio de ganancias con el fin de incentivar el crecimiento de
la economia. Blecker (2011) propone un modelo en el cual el equilibrio de la economia
depende de la interseccion entre una curva distributiva (W) y la curva del tipo de cambio (§).
De acuerdo con esta vision los precios en la economia son fijados* por las empresas y estos
se conforman de los costos de produccién mas un margen de ganancia; esto implica un
conflicto distributivo pues mientras los duefios del capital abogan por mantener costos de
produccidn bajos para tener un mayor margen de ganancia, los trabajadores abogan por un

salario real mayor.

La curva distributiva (W) se compone de factores estructurales tales como las velocidades de
ajuste de salarios y precios nominales y el coeficiente de importaciones de bienes salariales,
asi como de la participacion salarial objetivo y el tipo de cambio real. Por su parte la curva

del tipo de cambio (§) esta integrada por el objetivo de tipo de cambio real, su velocidad de

41 Dicha fijacion esta limitada por el grado de competitividad del mercado de bienes, por lo que para las
empresas (a menos que se encuentren en un mercado monopdlico) resulta imposible trasladar en su totalidad
aumentos de costos al precio final.



ajuste, la participacion de las ganancias objetivo y la velocidad de ajuste de precios
nominales.*? La resolucion de estas curvas implica un equilibrio estable de los precios de la
economia pues en dicho punto, tanto trabajadores como capitalistas estarian satisfechos con
la configuracion establecida de participacion salarial y tipo de cambio real. Al extrapolar el
precio de equilibrio al mercado de bienes (dentro de la curva IS de la economia) se obtiene
el nivel de produccién mediante el grado de utilizacion de la capacidad, véase gréafico 4.

Una depreciacion del tipo de cambio desplaza hacia la derecha la curva del tipo de cambio
(FE se desplaza a FE’), lo que, manteniendo constante la curva distributiva (DC) resulta en
un equilibrio con una menor participacion salarial en el ingreso y un mayor tipo de cambio

de equilibrio (ocurre una depreciacion del tipo de cambio).

Gréfico 4. Efectos de una depreciacion en la distribucion del ingreso

FE FE

DC

Uy Uy Uy (7] qo 4 q

Fuente: Blecker (2011) “Open economy models of distribution and growth” in A Modern Guide to Keynesian

Macroeconomics and Economic Policies p. 35

Para analizar el impacto sobre la produccién se debe observar el efecto sobre la curva IS en

el espacio (y, ¥), dependiendo si la economia cumple con la condicion Marshall — Lerner®,

42 para un analisis matematico de dichas curvas véase Blecker (2011) en A Modern Guide to Post Keynesian
Macroeconomics

4 Lo que a su vez es un indicio de que la economia se encuentra en un régimen liderado por las ganancias. A.
Blecker (2011), E. Stockhammer (2013)



si se cumple esta condicidn entonces la depreciacion provocara un desplazamiento de la curva
IS hacia la derecha expandiendo el producto de equilibrio, en caso contrario la curva IS se

desplazaréa a la izquierda contrayendo la produccion.

Del andlisis anterior radica la importancia de analizar si México cumple con la condicion
Marshall — Lerner, pues el impacto de politicas tales como una depreciacion monetaria, el
establecimiento de derecho a huelga e incluso una politica que busque aumentar la

competencia empresarial dentro de la economia tendran resultados distintos.

Para cumplir con este proposito se sigue la linea del estudio de Arriaga y Lendi (2016);
primero se crea una ecuacion para la balanza comercial de acuerdo con propdsitos

econometricos.
BC = By + B1Ya + BYr + Bse (18)

Donde BC representa la balanza comercial expresada como el saldo de la misma, Y, y Yf

representan el ingreso doméstico y el ingreso del exterior respectivamente mientras que e

simboliza el termino de error del modelo.

El método de estimacidn para esta ecuacidn es un modelo de correccién de errores (ECM) ya
que permite analizar si las variables estan cointegradas en el largo plazo, es ideal cuando se
quiere determinar si existe causalidad entre variables, como en este caso y también son
utilizados en diversos estudios cuyo propdsito es hacer recomendaciones de politica

econdmica, propdsito que se alinea al de esta tesis.

Dado que el comercio con Estados Unidos representa mas de tres cuartas partes de la balanza
comercial mexicana se utilizé el ingreso de esta economia como variable proxy del ingreso
del resto del mundo; para el tipo de cambio real se utilizé como variable proxy el indice de
tipo de cambio proporcionado por Banxico ya que refleja mejor los cambios que sufre esta
variable cada trimestre. Los datos se obtuvieron del Banco de Informacion Economica del
INEGI, del Sistema de Informacién Econémica (SIE) de Banco de México y para el caso del
ingreso de Estados Unidos, la informacidn se obtuvo del portal oficial de la Federal Reserve
(FED), las series estan periodizadas trimestralmente y se toman desde el primer trimestre de
1991 hasta el altimo trimestre del afio 2022.



Una vez realizadas las pruebas correspondientes y haciendo los ajustes necesarios se decidié
trabajar con los logaritmos de las variables. Se tomo la diferencia de la balanza comercial
como variable explicada y el ingreso de México y el de Estados Unidos, ambos rezagados en
dos trimestres, como variables explicativas y por ultimo se agregaron los residuales de cada
variable obtenidos mediante un modelo VAR* modelados en lenguaje de programacion R,
obteniéndose el modelo 9.

Modelo 9. Estimacion de la condicion Marshall — Lerner.
Coefficients:

Estimate t value Pr(>|tl)
Bo -3.174e+01 -3.153 0.002049 **
B1 -6.111e+00 -2.322 0.021975 *
Bo 8.169e+00 3.473 0.000721 **=*
Bs 1.182e+00 1.908 0.058832
Signif. codes: 0 ‘***’ (0.001 ‘**’ 0.01 ‘*’ 0.05 ‘.” 0.1 “ " 1

Multiple R-squared: 0.5878, Adjusted R-squared: 0.5599
F-statistic: 21.04 on 8 and 118 DF, p-value: < 2.2e-16

Como se puede observar el ingreso nacional y extranjero con un rezago trimestral son
estadisticamente significativos, asi como también lo es el tipo de cambio real, con un nivel
de confianza del 95% de modo que la ecuacién obtenida para el comportamiento de la balanza

comercial mexicana es la siguiente.
BC = —3.174 — 0.611Y%, +0.817Y/ , +0.118e + ¢ (19)

Los resultados coinciden con lo postulado por la teoria y con lo observado en la economia de
la Ciudad de México, sin la influencia de los ingresos de los respectivos paises la balanza
comercial de México presentaria un déficit, resultado esperado ya que en el periodo analizado
el saldo negativo ha sido la constante del sector comercial. El ingreso nacional tiene una
relacion inversa con la balanza comercial debido a que un mayor ingreso conlleva mayores
importaciones tanto del sector productivo como de los consumidores finales, este parametro
podria interpretarse como la elasticidad ingreso de las importaciones. Por otro lado, el ingreso
externo esta relacionado positivamente con el saldo de la balanza comercial, en este caso se

debe a la gran representatividad de las importaciones mexicanas en las importaciones totales

44 \/éase anexo estadistico 2.



de Estados Unidos, este pardmetro puede interpretarse como la elasticidad ingreso de las

exportaciones.

Como se puede observar la suma del valor absoluto de las elasticidades precio de la demanda
es mayor a la unidad lo que de acuerdo con Krugman y Obstfeld (2006) puede interpretarse
como que la economia cumple con la condicion Marshall — Lerner, por lo que se puede
afirmar que con un nivel de confianza de 95% la economia mexicana cumple con la condicién

sefalada.

Una vez confirmado que la estructura de la economia permite que una depreciacion promueva
las exportaciones mexicanas surge la cuestion de ¢Por qué si el tipo de cambio nominal se ha
depreciado en los Gltimos 30 afios, no se ha visto una mejora en la balanza comercial y el
crecimiento econémico? Ros (2015b) e Ibarra (2015b) argumentan que esto se debe a que,
debido a la alta liberalizacion de las economias modernas y la alta dependencia mexicana de
sus exportaciones, se debe considerar como ha evolucionado el margen de ganancia de
México, en comparacion al margen de ganancia de Estados Unidos (principal socio comercial

del pais), a esto se le conoce como margen de ganancia relativo.

De acuerdo con la teoria poskeynesiana el margen de ganancia relativo depende del tipo de

cambio real, el cual segun Ibarra (2015a) se puede modelar de la siguiente manera.

()62 () “

S

En donde: S: Tipo de cambio nominal, P: Nivel de precios de la economia, K: Margen bruto
de ganancia, o: Coeficiente de componentes importados sobre unidad de produccion, A:
Inverso de la productividad del trabajo, W: Salario nominal. Aguellas variables con asterisco
representan el equivalente de las variables descritas para la economia externa, para el caso

de México estas variables referenciarian a Estados Unidos.

Esta conceptualizacion del tipo de cambio real posibilita la incorporacién de elementos del
desempefio macroeconémico que permiten ilustrar de mejor manera como el tipo de cambio
real influye en la economia real, ademas es un componente fundamental en la determinacion
del costo laboral unitario relativo y este Gltimo, a su vez, contribuye a determinar el nivel de

inversion privada en la economia, el componente méas importante de la demanda agregada



para una economia impulsada por las ganancias que, sobre todo, entra en la linea de seguir
un modelo de crecimiento impulsado por las exportaciones en un contexto en donde la

inversion extranjera directa (IED) es una pieza clave dentro del crecimiento econdmico.

Esta vision sugiere que el canal mediante el cual el tipo de cambio de cambio real impacta

en la inversion privada es mediante el canal de rentabilidad, en especifico mediante la
. . K* , . . . .y, .
rentabilidad relativa (7) pues al aumentar margenes de beneficio la inversion privada

tendria mayores incentivos a aumentar.

De acuerdo con la teoria existen otros componentes que impactan en el tipo de cambio real
(TCR) poskeynesiano tales como la productividad relativa del trabajo; mientras mayor sea la
productividad del trabajo a un nivel de salario nominal dado, menores seran los costos
laborales unitarios y habra mayor cabida para las ganancias dentro del precio. La realidad es
que si bien este indicador se ha incrementado no sucede lo mismo con los salarios reales, de
acuerdo con datos de Banco de México, el indice de remuneraciones medias por persona
ocupada se redujo en promedio un 16.87% de 2008 a 2019, mientras que durante el mismo
periodo la productividad media aumento a una tasa promedio de 4.90%* por lo que se ha
propuesto (Ros 2015b) que se debe observar el costo laboral unitario relativo, esto implica
analizar la productividad de Estados Unidos y analizar si la participacion de las ganancias
obtenida por un aumento de la productividad representa una ventaja frente a sus principales

socios comerciales.

De acuerdo con Ros e Ibarra (2019) este lento crecimiento de la productividad se debe a que
el sector de bienes comerciables ha estado estancado en las ultimas décadas, el crecimiento
de este sector es menor al crecimiento de la oferta laboral lo que ha llevado a la economia a
tener un exceso de trabajo que se ha acomodado dentro del sector informal de baja
productividad. Ademas de reducir la productividad del trabajo en México, el sector informal
se caracteriza por ofrecer bajos salarios lo que funciona como un ancla a los salarios de
sectores mas productivos lo que ha llevado a una escision entre la productividad y el salario

real de los sectores de bienes comerciables.

4 Informacidn disponible en https://www.banxico.org.mx/Sielnternet/



El dltimo elemento que influye en el TCR es la estructura del proceso productivo en lo
referente a exportaciones e importaciones, es decir, que tanto una depreciacion del tipo de
cambio real se traduce en un aumento de los costos de produccion mediante el encarecimiento
de importaciones, provocando que, dado que las empresas exportadoras no pueden influir en
el precio internacional, haya una pérdida del margen de ganancias; otro elemento dependiente
de esta estructura son las hojas de balance de las unidades productoras mexicanas, a menos
que esta empresa mantenga en proporciones igual sus activos y pasivos en moneda extranjera,
una depreciacion provoca un aumento o disminucion de sus pasivos, afectando directamente
el monto de la utilidad destinada a nueva inversion, es decir, si la economia cumple con la

condicion Marshall — Lerner,

Ros (2015b) calcula los costos unitarios relativos de México respecto a Estados Unidos para
el periodo 2003 — 2023 y encuentra que a pesar de la caida de la participacion de los salarios
en el ingreso debido a una depreciacion del peso durante el periodo y el aumento de la
productividad laboral, la competitividad ganada por estas politicas se ha visto mermada por
la evolucion de estas variables para el caso de la economia estadunidense, es decir, la caida
de la participacion salarial de Estados Unidos y el aumento de su productividad redujeron la
ventaja mexicana de abaratar los costos laborales unitarios relativos (RULC por sus siglas en
inglés) por lo que esta reconfiguracion de la economia mexicana no se tradujo en una tasa de

ganancia relativa mas favorable que incentive la inversién en el pais.

Por lo tanto, para lograr un diferencial significativo en el margen de rentabilidad relativo
debe disminuir el salario real en una proporcion mayor a la caida en la participacion salarial
de Estados Unidos, sin embargo, los costos sociales de implementar este tipo de politicas son
muy altos y en el largo plazo pueden actuar en contra del crecimiento econémico enddgeno
debilitando méas el mercado interno y aumentando la dependencia de la economia del sector
exportador; una caida de la demanda de las exportaciones dejaria al pais sin una base
econdmica sobre la cual aplicar politica econdmica contra ciclica de manera efectiva lo que
vulnera méas la capacidad de reaccion ante choques externos. Ademas de que optar por
ampliar el margen de ganancia mediante una reduccion mas pronunciada del salario real no
es garantia de que se generé una diferencia de un margen de ganancia relativo pues esta

estrategia tiene un limite mientras que la estrategia de aumentar dicho margen mediante el



aumento de la productividad implementada por Estados Unidos es méas viable en el largo
plazo por lo que el margen de ganancia relativo tendera a 0 e incluso en el largo plazo,

negativo.

Existe una segunda via mediante la cual se puede aumentar el margen de ganancia relativo,
se puede implementar la via de incrementar el margen de ganancia relativo por la estrategia
de aumentar la productividad laboral en un monto que mas que compense la caida de la
participacion salarial en Estados Unidos, sin embargo, dadas las bajas tasas de inversion
privada, el incremento de la productividad en la industria mexicana depende de factores
ajenos al libre mercado; es esta segunda via de crecimiento por la que aboga este trabajo pues

es la que tiene un menor costo social.
IV.11 Implicaciones de politica econdmica.

De acuerdo con Ros (2015a) la economia mexicana padece de algunos problemas
estructurales que obstaculizan el crecimiento de la productividad laboral, entre estos
problemas destacan el sector informal y la recepcion de capitales mediante diferenciales de
tasas de interés como herramienta de estabilizacion que actian en detrimento de la tasa de
ganancia, lo que limita el crecimiento de la inversidn, de la productividad laboral y de la

participacién de los salarios en el ingreso.

En cuanto a la politica monetaria desde la adquisicién de autonomia por parte Banco de
México pareciese que su objetivo principal*® esta peleado con el modelo de crecimiento que
el Estado ha querido implementar, dado que el objetivo del Banco Central es mantener el
valor del peso, las intervenciones que realiza en el mercado abierto si bien, permiten
amortiguar una apreciacion excesiva del peso por una gran entrada de capital en inversion de
cartera; suelen estar orientadas a mantener un peso apreciado, situacion que desfavorece el
crecimiento del sector exportador. Si la esterilizacion monetaria no fuera suficiente para
mantener el valor del peso, Banxico siempre puede aplicar politica monetaria restrictiva
mediante el incremento de la tasa de interés de referencia (TIIE) dicha politica en la teoria se

concibe como una manera de “enfriar” la economia cuando se piensa que estd creciendo a

46 E] cual de acuerdo con su sitio web es “Preservar el valor de la moneda nacional a lo largo del tiempo vy, de
esta forma, contribuir a mejorar el bienestar econémico de los mexicanos.” Obtenido de:
https://www.banxico.org.mx/conociendo-banxico/



una tasa que podria generar problemas inflacionarios; el problema con estas politicas es que
se implementan en un contexto de lento crecimiento, en donde la demanda del mercado
interno no genera los incentivos necesarios para que las empresas que compiten en el
mercado nacional®’ aumenten su capacidad productiva mediante inversion, pues estas

politicas acttian en detrimento de la inversion por el encarecimiento del crédito.

Por el lado fiscal es necesario la inversion publica en infraestructura aprovechable por la
inversion privada, esto abaratara costes del proceso de comercializacion e incluso de
produccion de las empresas y los beneficios de la expansion del empleo, los aumentos de la
productividad y las externalidades generadas justifican la priorizacion de este tipo de
inversion. Ros (2015a) destaca la mayor potencialidad de este tipo de inversion en la region
sur del pais, la cual ha sido abandonada por el sector privado debido a la pobre estructura
carretera ademas de la compleja orografia de la region que dificulta el traslado de mercancias;
ademas de lo anterior debido a la falta de demanda de trabajo gran parte de la region sur de
México se desempefian en actividades informales y de autoempleo lo que no les permite
percibir los ingresos necesarios para conformar un mercado regional fuerte y atractivo a la
actividad econdémica, ademas de esto las empresas en el sur del pais presentan rezagos
importantes de productividad. De acuerdo con laconove et.al. (2021) en su reporte para el
Banco Mundial muestra que la productividad promedio de las microempresas del centro —
norte son 40% mas productivas que sus congéneres del sur, por lo que un impulso generado

por el gasto publico pudiera ayudar a reducir la desigualdad regional.

Esto también puede influir en la composicion de la inversion productiva que recibe el pais ya
que el sector exportador en México se caracteriza por ser un centro de ensamblaje cuyo
proceso productivo tiene un alto componente de importacion, intensivo en fuerza de trabajo
y por ende, genera poco valor agregado, La maquila no genera eslabonamientos con el resto
de la economia ni hacia “atrds” debido a que la mayoria de los componentes que ensambla
son importaciones, ni hacia adelante ya que estos bienes suelen ser de consumo final y
aquellas empresas que producen bienes intermedios se concentran en el norte del pais con el

fin de exportarlos a Estados Unidos.*® La falta de integracion del sector exportador tiende a

47 Lo que J. Ros (2015b) denomina “sector de bienes no transables”.
48 E| 65.5% de las exportaciones de Coahuila estan representadas por equipos de transporte (codigo 336); para
el caso de Chihuahua el 74.6% de sus exportaciones son equipos de computo, comunicacion y otros



frenar el crecimiento del producto total ante su baja capacidad de generacion de
externalidades para otros sectores de la economia, por lo que la atraccién de IED enfocada a
procesos con mayor componente tecnoldgico que eleven la productividad y el valor agregado

es tarea del sector publico.

Una politica salarial méas activa también es condicion necesaria pero no suficiente para un
crecimiento econdmico con una distribucion del ingreso mas igualitaria. Desde el afio 2019
ha virado la politica salarial vista hasta la fecha pues desde entonces se han dado aumentos
nominales al salario minimo el cual aumenté un 135% de 2018 a 2023 pasando de 88.36
pesos diarios a 207.44 pesos, mientras que la inflacion acumulada durante el periodo fue de
36.18% (INEGI) lo que indica dos cosas. primero el poder adquisitivo de los trabajadores
que perciben menores ingresos a aumentado considerablemente pues el salario real es mayor
ahora que en 2018 situacidn que no se habia dado en mucho tiempo y segundo, a pesar de
pudiera parecer que el crecimiento del salario minimo excede (que de hecho lo hace) el monto
de la inflacion y de la productividad ganada durante el periodo, no se observa un efecto
directo sobre la inflacion como algunas posturas mas ortodoxas pudieran sugerir. Este tipo
de politicas también ayudan a tratar el problema de la informalidad laboral, pues los
desempleados se veran mayormente atraidos hacia un sector formal que otorga mayores
ingresos. El aumento del salario minimo podria coadyuvar a tratar el problema del sector
informal el cual se caracteriza por tener una baja productividad. Al observar un incremento
de los ingresos en el sector formal las personas se veran atraidas a contratarse en dicho sector
lo que aliviaria el exceso de fuerza de trabajo de su contraparte informal elevando asi un poco

la productividad de dicho sector y por tanto de la economia.

El sistema fiscal de una economia cumple varias funciones esenciales. Primero una funcion
de provision de bienes publicos y de acumulacion de capital pablico. [...] En segundo lugar,

una funcién de estabilizacion de la actividad econdémica a niveles altos de utilizacion de los

componentes electrdnicos (codigo 334) y equipos de transporte; Nuevo Ledn al igual que Chihuahua exporta
en su mayoria bienes pertenecientes a la clasificacion del SCIAN 336 pero también equipo de generacion de
energia eléctrica y de aparatos electrénicos (335) los cuales representan el 53.5% de sus exportaciones. Datos
obtenidos de INEGI en: https://www.inegi.org.mx/programas/



https://www.inegi.org.mx/programas/

recursos disponibles, [...]. Finalmente, y de la mayor importancia, una funcion de

redistribucion orientada a reducir la concentracion del ingreso (Ros, 2015a, p.47)

Derivado de la descripcion de Ros de un buen sistema fiscal queda expuesto que México
tiene un area enorme de oportunidad en ese aspecto. Este ha sido un problema que el pais ha
cargado desde tiempos de la colonia, de acuerdo con datos de la OCDE para el afio 2021 la
carga impositiva de México representaba tan solo el 16.7% de su PIB mientras que el
promedio de los paises que conforman dicha organizacion fue de 33.8%. Por otro lado, la
informalidad y los regimenes especiales de impuestos a las empresas lastiman la recaudacion

fiscal por el lado de la base tributaria lo que provoca que un aumento de tasas sea ineficiente.

Esté limitada capacidad de recaudacion restringe la capacidad del Estado de otorgar bienes
publicos pues la Ley Federal de Presupuesto y Responsabilidad Hacendaria restringe el
déficit presupuestario a 0,4% del PIB ademas de que dicho déficit debe ser saldado en un
determinado nimero de ejercicios fiscales. Por otro lado, la limitada capacidad del sistema
fiscal imposibilita la 6ptima implementacion de politica contra ciclica ante shocks externos,
los estabilizadores automaticos tienen poco alcance ya que el pais carece de seguros de
desempleo, ademas de depender en exceso de impuestos indirectos (tales como el IVA 'y el
IEPS) que resultan altamente regresivos y que vulneran la distribucién del ingreso. Por
ultimo, en lo respectivo a la distribucion del ingreso México es de los paises que menos
redistribucion generan con el sistema fiscal ademas de que la progresividad en el pais tiene
un sesgo urbano, es decir, las regiones rurales del pais son las menos beneficiadas cuando el
sistema deberia generar lo contrario. Muestra de la ineficiencia en este aspecto por parte del
sistema fiscal mexicano es la comparaciéon del Gini de mercado con el Gini después de

impuestos, dicha comparacién permite ver el efecto redistributivo de los impuestos.

La tabla 11 muestra el efecto redistributivo mediante la comparacion del Gini de mercado vis
a vis el Gini después de impuestos para el afio 2020; si bien México esta cerca del promedio
de la OCDE eso no oculta el hecho de que es la segunda economia con mayor desigualdad
en el ingreso de dicho conjunto de paises. Este resultado refleja el papel muy reducido de las
transferencias monetarias del Estado hacia distintas poblaciones objetivo (excluyendo las
becas y la recién creada pension universal, el pais no realizaba transferencias en efecto a la

poblacién).



Tabla 11. Efecto redistributivo del sistema fiscal

Pais Gini de mercado Gini después de Efecto redistributivo
impuestos
Chile 0.50 0.46 0.04
México 0.48 0.45 0.03
Estados Unidos 0.47 0.39 0.08
Promedio OCDE 0.33 0.29 0.04

Fuente: Elaboracion propia con datos de la OCDE, disponible en: https://data.oecd.org/

Como se puede observar existen diversas caracteristicas de la economia mexicana en las
cuales el Estado debe influir mediante politica econdmica si se quiere redistribuir el ingreso
de manera progresiva con el fin de fortalecer la autonomia del pais respecto a la economia

mundial.

Todos estos problemas estructurales limitan distintas variables de la economia entre las que
destacan la productividad, la cual, de acuerdo con E. Ibarra (2015b) si se incrementa a una
tasa que méas que compense la apreciacion monetaria podria generar un diferencial lo
suficientemente grande para que la inversion extranjera directa se vea méas atraida a
localizarse en México en lugar del resto de economias, es decir mejorar la rentabilidad
relativa sin la necesidad de abandonar los recientes incrementos del salario real para atraer

inversion.


https://data.oecd.org/

Capitulo V. Conclusiones

Después del analisis multidimensional de los regimenes de acumulacion que ha
experimentado México se puede concluir que es posible transitar de un régimen de demanda
aotro, el proceso historico ha demostrado que un vuelco agresivo en la orientacién de politica
econdémica durante periodos de crisis 0 recesion garantiza la reestructuracion de la economia
modificando el patron de acumulacion ad hoc al régimen que se desea adoptar. En la praxis
la intervencion del Estado en la economia configurd la estructura de un México naciente para
adaptarse a un régimen de demanda impulsado por las ganancias, caracterizandose por la
exportacion de bienes primarios con poco valor agregado, durante el porfirismo fue la
Inversion Extranjera Directa la que determinaba las actividades a explotar con aras a exportar
la produccion de dichas actividades; el cambio de régimen se dio cuando el pais atravesaba
una dura crisis politica, durante el periodo de la posguerra de Revolucion y posterior al
Maximato, por lo que el viraje de politicas observo poca oposicion. Desde la década de
Cérdenas hasta avanzada la década de 1970 el motor de crecimiento de la economia fue el
mercado interno, debido a la autarquia que predominé en el mundo, la demanda por consumo
e inversion en el interior de la economia eran clave para sostener el modelo de
industrializacion que se implemento6 por lo que una distribucion del ingreso mas equitativa
entre clases sociales era clave para resolver la demanda interna sin abandonar a la oferta de
la economia; por altimo el abandono de este modelo de crecimiento se dio durante la crisis
de 1982 afio en el cual se busco desesperadamente la solucion a la insostenibilidad de las
finanzas publicas aunado a esto el auge del monetarismo y el resurgimiento de la nueva teoria
clasica guiaron la politica econémica a implementar para promover una transicién en donde se
abandonaba la proteccion a la demanda interna, junto con esto las condiciones para el rescate
financiero era el compromiso de México a reducir la participacion del Estado en la economia por lo

que la suscripcién a las indicaciones del FMI era obligatoria.

Desde entonces México se encuentra bajo un régimen de demanda impulsado por las
ganancias y, a pesar de actuar como indica la teoria aplicando politicas en favor de la
participacion de las ganancias en el ingreso el pobre desempefio macroecondmico ha
desatado una basta literatura desde distintas corrientes tedricas cuyo propésito es explicar

esta contradiccion.



Este trabajo sigue la teoria poskeynesiana/poskaleckiana y ahondando en dicha literatura se
replicaron algunos modelos, pero aplicados a México; bajo esta metodologia los resultados
de los modelos ECM sugieren que, tanto en el corto como en el largo plazo el proceso de
transicion de un régimen de demanda a otro seria un proceso doloroso para la actividad
economica. Si bien es posible transitar de un régimen de demanda a otro, dada la estructura
de la economia actual del pais no esta claro que este proceso sea viable, por o menos en el
corto plazo. El peso del sector externo en México y sobre todo la sensibilidad de este ante
aumentos de la participacion de los salarios en el ingreso (reflejados en aumentos de costos
de produccidn) es tal que mas que compensa el aumento de la demanda por el aumento del
consumo. Esto coincide con la literatura tedrica, Bhaduri y Marglin (1990) y M, Lavoie
(2014) postulan que una mayor apertura comercial esta directamente correlacionada con la
inclinacion de la economia hacia un régimen profit — led. Empiricamente Onaran y Galanis
(2012) llegan a conclusiones similares en su modelo de datos panel aplicado para paises de
la OCDE en donde llegan a la conclusién de que la demanda interna para la mayoria de los
paises analizados es liderada por los salarios, es decir, el efecto positivo de una mayor
participacion de los salarios en el ingreso compensaba el efecto negativo que el aumento de
costos provoca sobre la inversion, en el modelo realizado en este trabajo el consumo del
mercado interno no alcanza a compensar el detrimento de la inversion, por lo que mera
implementacidn de politicas redistributivas cuyo proposito nicamente sea redistribuir tendra

efectos adversos en la economia.

El andlisis cuantitativo muestra un sector empresarial altamente sensible a la variacion en lo
que Bhaduri y Marglin (1990) denominan participacién/margen de ganancias por lo que
politicas redistributivas deberan estar acompafiadas de una mayor intervencién estatal, ya sea
mediante la proteccion del margen de ganancia de la inversion privada o mediante el
incremento de la inversion pablica que compense la caida de su contraparte privada. Es
fundamental destacar que la inviabilidad (al menos en el corto plazo) de un cambio de
régimen de demanda no implica abandonar el problema de la distribucion factorial desigual
del ingreso. Una distribucion equitativa del ingreso compatible con una estrategia de
crecimiento liderada por las ganancias es una tarea prioritaria para la politica econdémica. Los
beneficios que representa una mayor fortaleza del mercado interno para la economia son

amplios y necesarios.



Se propone buscar medidas que, si bien aboguen por el incremento del ingreso asalariado y
una mayor participacion salarial en el ingreso, se consideren la sensibilidad del capital
privado a politicas redistributivas, es decir, si el sector publico no esta dispuesto — 0 no
considera viable — sustituir la contraccion de la inversion privada se debe priorizar llegar al
punto de capitalismo cooperativo, en donde el monto total de las ganancias aumente y por lo
tanto mantener la logica de acumulacion con una mayor intervencion del Estado en areas
clave de oportunidad que generen potencialidades en el mercado interno de manera que
ambas clases sociales, tanto trabajadores como capitalistas aumenten su grado de bienestar

en lo respectivo al ingreso.

Una vez establecido que las politicas redistributivas por si mismas no son viables dada la
estructura de la economia mexicana, es decir, es necesario que se acompafie de crecimiento,
queda la interrogante de las causas del estancamiento econémico mexicano. De acuerdo con
el modelo econométrico realizado para caracterizar la condicion Marshall — Lerner, el tipo
de cambio tiene cierta potencialidad para poder llegar a una especie de capitalismo
cooperativo bajo un régimen de demanda impulsado por las ganancias en donde la falta de
aumentos del ingreso salarial se compensaria con el aumento del empleo debido a la mayor
ocupacion de la capacidad generada por una mayor participacion de las ganancias en el
ingreso. Sin embargo, la depreciacion del tipo de cambio real no es suficiente por si misma
para garantizar una senda de crecimiento con una mayor masa salarial, se deben abordar los

problemas estructurales de los que padece la economia para su correcto funcionamiento.

Dada la apertura econémica actual este trabajo aboga por establecer politicas que permitan
ampliar la brecha del margen de ganancia relativo mediante vias alternas a disminuir
excesivamente el costo de produccion variable. La via de aumentar dicho margen mediante
el incremento de la productividad laboral resulta tener un menor costo social y un menor
efecto regresivo sobre la distribucién del ingreso. Existen diversas condiciones estructurales
gue han configurado a México como un ensamblador de baja productividad, de entre estas
condiciones destacan la informalidad laboral la cual, si bien supone una via de escape al
desempleo, este sector se caracteriza por tener exceso de trabajo con una estructura
productiva que no permite aprovechar economias de escala, por lo que la poblacion trabaja

con productividad decreciente.



La falta de infraestructura en gran parte del pais también representa un papel importante en
contra del crecimiento de la productividad, un mayor capital pablico que pudiese ser
aprovechado por el sector privado eleva la productividad tanto del capital como del trabajo,
esto también ahorra costos del proceso productivo y aumenta la tasa de retorno de la inversion

lo que beneficia a las pequefias empresas a mejorar su posicion financiera.

El cambio de régimen dej6 a la economia con multitud de problemas estructurales que han
sumido al pais en una “trampa de lento crecimiento y alta desigualdad” y la continuidad de
dicho régimen ha generado un intringulis el cual limita la accion del Estado aumentando la
sensibilidad de los agentes econdémicos a la toma de decisiones del sector publico. Es por ello
que posteriores estudios deben centrar su atencion en los problemas mencionados en al
capitulo anterior. Ello requiere un analisis sectorial méas orientado al aspecto microeconémico
y al analisis de politicas publicas tales como la cuantificacion del impacto de la
implementacion de un seguro de desempleo, los limites de una reforma del aparato fiscal, asi
como via de redistribucién del ingreso mas optima de este, analizar si es posible continuar e
incluso incrementar los aumentos anuales del salario nominal, el combate contra la economia
informal mediante asociaciones publico — privadas que generen una mayor demanda de

trabajo por parte del sector formal.

Este estudio ha contribuido a identificar el funcionamiento actual del aparato econémico
mexicano, asi como bosquejar las posibles areas de oportunidad para los hacedores de
politica, es tarea de estudios posteriores determinar la viabilidad de la intervencion del Estado
en los aspectos anteriormente mencionados, asi como la viabilidad y los efectos que estos
pueden encadenar, es tarea de los hacedores de politica econdmica encontrar una solucién al
problema de lento crecimiento y alta desigualdad y este trabajo espera arrojar un poco de luz
sobre las posibles vias de solucionar la contradiccion tedrica de no crecer a pesar de

implementar politicas acordes a tu régimen de demanda.



Anexo estadistico

Prueba de Johansen para el modelo 1.

Test type: trace statistic , with Tlinear trend

Eigenvalues (lambda):
[1] 0.35928195 0.22773426 0.01850285

values of teststatistic and critical values of test:

test 10pct 5pct 1pct

2 | 1.06 6.50 8.18 11.65

r <=1 15.79 15.66 17.95 23.52
r=0 | 41.17 28.71 31.52 37.22

Eigenvectors, 95ormalized to first column:
(These are the cointegration relations)

cons_sin_e.12 w.12 G.12
cons_sin_e.12 1.000000000 1.00000000 1.000000000
w.12 0.009687208 -0.22024690 0.024202988
G.12 -0.124936683 0.09161662 0.001651869
weights w:
(This 1is the Toading matrix)

cons_sin_e.12 w.12 G.12
cons_sin_e.d -0.09281727 -0.1315516 -0.03997091
w.d 0.11660646 2.7978681 -0.38420494
G.d 3.96248588 1.1565856 -0.17323487

Para realizar dicha prueba se utiliz el lenguaje de programacion R. De los resultados
anteriores de puede concluir que las variables estan cointegradas, los eigen — values son
sustancialmente distintos de 0, ademas como se puede observar los valores del estadistico de
prueba para el caso de una relacion de cointegracion son mayores al valor critico con un nivel
de significancia de 10 puntos porcentuales; lo que indica que las series presentan al menos
dos relaciones de cointegracion correspondientesar=0y r <= 1.



Prueba de Johansen para el modelo 2.

Test type: trace statistic , with linear trend

Eigenvalues (lambda):
[1] 0.36245220 0.30986356 0.09381452 0.02066787

values of teststatistic and critical values of test:

test 10pct 5pct 1pct
r<=31| 1.19 6.50 8.18 11.65
r<=2 | 6.8115.66 17.95 23.52
r <=1 27.94 28.71 31.52 37.22
r=0 | 53.60 45.23 48.28 55.43

Eigenvectors, 96ormalized to first column:
(These are the cointegration relations)

inv_sin_e.12 w.12 G.12 pib_sin_e.12
I.12 1.0000000 1.00000000 1.000000000 1.00000000
w.12 -0.3254888 0.33484255 0.008926132 -0.02900334
G.12 0.6729459 -0.05885433 0.024548433 0.05077764
PIB.12 -3.3272158 -2.75498075 -0.645693778 -3.25521708
weights w:
(This is the loading matrix)

inv_sin_e.12 w.12 G.12 pib_sin_e.12
I.d -0.003174729 0.09900141 -0.24318000 0.02120941
w.d 0.066606718 -3.01229706 -0.37454007 0.06799886
G.d -0.834930845 -1.98223381 0.87284947 0.04484324
PIB.d 0.005062248 0.04931332 -0.08290805 0.01633216

En el caso del modelado de la inversion, de igual forma que con el modelo de consumo, los
eigen — values son distintos de 0, ademas de que el valor del estadistico para r = 0 es mayor
que valor critico del mismo, con un nivel de significancia de 0.1 podemos afirmar que las

series presentan al menos una relacion de cointegracion.



Prueba de Johansen para el modelo 3.

Test type: trace statistic , with linear trend

Eigenvalues (lambda):

[1] 0.351503104 0.334670692 0.225585075 0.002848523

values of teststatistic and critical values of test:

test 10pct 5pct 1pct

r<=31] 0.16 6.50 8.18 11.65
r<=2 | 14.73 15.66 17.95 23.52
r<=11 37.96 28.71 31.52 37.22
r=0 | 62.65 45.23 48.28 55.43

Eigenvectors, 97ormalized to first column:

(These are the cointegration relations)

Exportaciones.12
Exportaciones.12

w.12 G.12 XM. 12

1.0000000 1.00000000 1.00000000 1.00000000

w.12 -0.5074486 -0.14036312 0.04821585 -0.00807372
G.12 0.2137349 -0.05670665 0.03417375 -0.12307094
XM. 12 -0.0192627 -0.05601465 -0.13938507 0.08290237
weights w:

(This is the loading matrix)

) Exportaciones.12
Exportaciones.d

w.12 G.12 XM. 12

-0.01899398 -0.1047636 -0.09920179 -0.004988313

w.d 1.79115328 1.5546295 -0.89659709 -0.018535406
G.d -0.39439823 4.2544381 -1.29486481 0.026413121
XxM.d -0.91205011 1.3053323 1.81863917 -0.075317903

Como se puede observar las series de tiempo estan cointegradas en el largo plazo pues los
eigen values son significativamente distintos de 0, ademés de que el valor del estadistico es
mayor que el valor critico tanto parar =0 como para r = 1 lo que indica que, con un nivel de

significancia de 5% se puede afirmar que las series de tiempo tienen al menos dos relaciones

de cointegracion.



Prueba de Johansen modelo 4.

Test type: trace statistic , with linear trend

Eigenvalues (lambda):
[1] 0.353755183 0.336725614 0.225884485 0.002616678

values of teststatistic and critical values of test:

test 10pct 5pct 1pct

r<=31] 0.15 6.50 8.18 11.65
r<=21| 14.74 15.66 17.95 23.52
r<=1 | 38.15 28.71 31.52 37.22
r=0 | 63.03 45.23 48.28 55.43

Eigenvectors, 98ormalized to first column:
(These are the cointegration relations)

Importaciones.12 XM. 12 w.12 G.12
Importaciones.12 1.00000000 1.0000000 1.00000000 1.000000000
XM. 12 -0.12209597 -0.1886927 -0.23348293 0.000378365
w.12 -0.25209692 0.2337622 0.08025537 -0.007839792
G.12 0.05327552 -0.2361677 0.08548971 -0.118546986
weights w:
(This is the loading matrix)

Importaciones.12 XM. 12 w.12 G.12
Importaciones.d -0.14892449 0.07121327 0.0455520 -0.01089326
XM.d 0.07262591 1.37390642 1.2800258 -0.08312258
w.d 3.68258185 -0.61635673 -0.7517865 -0.02366074
G.d 3.08180908 1.60115321 -1.4172363 0.02468928

Los eigen values son significativamente diferentes de 0 y el valor del estadistico de prueba
es mayor que el valor critico del mismo parar =0y parar =1 por lo que se puede afirmar,
con un nivel de significancia de 0.05 que las series presentan al menos dos relaciones de

cointegracion.



Prueba de Johansen para el modelo 5.

Test type: trace statistic , with linear trend

Eigenvalues (lambda):

[1] 0.2668222278 0.1202426759 0.0224631093 0.0002355292

Values of teststatistic and critical values of test:

test 10pct 5pct 1pct
r<=31| 0.03 6.50 8.18 11.65
r<=2 | 2.87 15.66 17.95 23.52
r <=1 | 18.88 28.71 31.52 37.22
r=0 | 57.68 45.23 48.28 55.43

Eigenvectors, normalised to first column:
(These are the cointegration relations)

mex_sin_e.14 eu_sin_e.14

mex_sin_e.14 1.000000 1.000000e+00
eu_sin_e.14 -1.362844 -1.137792e+00
crecimiento.14 1643.179330 1.697624e+02
Indicetc.14 -8676.144070 -1.057311e+05
weights w:

(This is the loading matrix)

mex_sin_e.14 eu_sin_e.14
mex_sin_e.d -1.189772e-01 -4.515096e-02

eu_sin_e.d 5.040239e-02 -3.226720e-02
crecimiento.d -5.382312e-04 1.760033e-05
Indicetc.d 9.237655e-07 1.279568e-06

La prueba anterior corresponde al modelo encargado de corroborar si la economia mexicana
cumple con la condicion Marshall — Lerner; los eigen — values son distintos de 0, ademas de
que el valor del estadistico para r = 0 es mayor que valor critico del mismo, con un nivel de

significancia de 0.05 por lo que se puede afirmar que las series presentan al menos una

relacién de cointegracion.

crecimiento.14
1.0000000
-0.9850472
-39.7987753
33409.2285773

crecimiento.14
-1.013934e-01
-2.959157e-02
3.385687e-05
-3.351568e-08

Indicetc.14
1.000000
-1.389786
97.420784
30145.661843

Indicetc.14
-1.224999e-03
-2.046176e-03
-6.630302e-06
-3.389006e-08
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