Universidad Nacional Autdnoma de México

Programa de Especializaciones en Ciencias de la Administracion

Tesina

Titulo de la Tesina
Paralelismo entre la determinacion del costo de los servicios LISR y
NIF C-4 Inventarios

Que para obtener el grado de:

Especialista en: Fiscal

Presenta;: Maria del Rocio Hernandez Romero

Tutor: C.P.M.D.F.y L.D. Jorge Santamaria Garcia

México, D.F., a 28 de Noviembre de 2012.



e e

Universidad Nacional - J ~  Biblioteca Central
Auténoma de México -

Direccion General de Bibliotecas de la UNAM
Swmie 1 Bpg L IR

UNAM - Direccion General de Bibliotecas
Tesis Digitales
Restricciones de uso

DERECHOS RESERVADQOS ©
PROHIBIDA SU REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL

Todo el material contenido en esta tesis esta protegido por la Ley Federal
del Derecho de Autor (LFDA) de los Estados Unidos Mexicanos (México).

El uso de imagenes, fragmentos de videos, y demas material que sea
objeto de proteccion de los derechos de autor, serd exclusivamente para
fines educativos e informativos y debera citar la fuente donde la obtuvo
mencionando el autor o autores. Cualquier uso distinto como el lucro,
reproduccion, edicion o modificacion, sera perseguido y sancionado por el
respectivo titular de los Derechos de Autor.



Objetivo general:

Develar el paralelismo existente entre la determinacion del costo de los servicios establecido en la Ley del
Impuesto sobre la Renta y el derivado de la aplicacion de la Norma de Informacion Financiera NIF C —4

‘Inventarios’.

Objetivos Especificos:

. Esquematizar y describir el proceso para la determinacion del costo de los servicios deducible de

la base del impuesto sobre la renta corporativo.

o Analizar el contenido de la Norma de Informacion Financiera NIF C — 4 ‘Inventarios’ para

comparar el procedimiento ahi establecido en la determinacion del costo de los servicios.

. Comparar y develar las principales coincidencias entre los dos sistemas de determinacion del
costo de los servicios y apreciar si corre entre ambos procedimientos un paralelismo asi como

mostrar las divergencias en un esquema de conciliacion de bases.

Palabras clave

¢+ Paralelismo. Identidad entre dos formas de concebir la misma cosa, es decir, la simple y

necesaria identidad de la substancia consigo misma (Cortissoz, 2000).

¢+ Costo. Es el valor de los recursos que se entregan o prometen entregar a cambio de un bien o

un servicio adquirido por la entidad, con la intencidn de generar ingresos (NIF A-5, p.57).

+ Costo de ventas. Es la aplicacion a resultados del costo correspondiente a los articulos o

servicios vendidos (NIF C-4, p.30.1 inciso f).

¢+ Norma de Informacion Financiera. Se refiere al conjunto de pronunciamientos normativos,
conceptuales y particulares, emitidos por el Consejo Mexicano para la Investigacion y Desarrollo
de las Normas de Informacion Financiera, A.C (CINIF.), que regulan la informacion contenida en
los estados financieros y sus notas, en un lugar y fecha determinados, que son aceptados de

manera amplia y generalizada por todos los usuarios de la informacién financiera (NIF A-1, p.6).



.

Servicio. Es un hacer con un valor especifico y no un dar. Desde el punto de vista econdmico, el
servicio es todo lo que brinda una funcién intangible al adquirente, que no incluye un producto y
que puede caracterizarse como una actividad que involucra una obligacion de hacer.
(Anteproyecto de Caodigo Civil y Comercial de la Nacion de Argentina, 2012, p.180).
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Introduccion

En el presente trabajo se expone la metodologia a seguir para la determinacion del costo de los servicios,
tanto para efectos fiscales de acuerdo a lo que establece la Ley del Impuesto sobre la Renta, como para
efectos contables con fundamento en la Norma de Informacién Financiera C-4 “Inventarios”, que hasta el
afio 2010 no contemplaba dentro de su alcance a las empresas prestadoras de servicios, pero que a partir
del 1 de enero de 2011 las incluye, lo cual las obliga a determinar el costo de los servicios vendidos y a
llevar una cuenta de inventarios por servicios. Lo anterior con el objeto de analizar si existe un

paralelismo entre la determinacién de ambas bases.

Se inicia el estudio con un breve repaso referente al marco juridico fiscal del cual se deriva la
obligacion de contribuir al gasto publico, mencionando en el capitulo primero los sujetos de la
contribucion, los elementos del Impuesto sobre la renta, asi como los ingresos acumulables y las
deducciones autorizadas, dentro de las cuales encontramos al costo de ventas, que es el tema que nos

ocupa.

Para tener un panorama inicial al tema en estudio, en el segundo capitulo se desarrolla el tema de las
empresas de servicios para explicar en qué consiste un servicio y los tipos de servicios que se pueden
otorgar, asi mismo, en el capitulo tercero nos enfocamos a analizar las generalidades de los costos con el
objeto de conocer la definicion, sus elementos y su medicién, dedicandole un subcapitulo especial a los

costos de las empresas prestadoras de servicios y sus sistemas de valuacion.

Adicionalmente se inicia el analisis de las disposiciones fiscales y contables referente a la
determinacion del costo de los servicios, explicando en el capitulo cuarto lo que establece la normatividad
contable en la Norma de Informacién Financiera C-4 “Inventarios” en relacion al tema en estudio, y en el
capitulo quinto lo relacionado con las disposiciones fiscales de acuerdo a lo estipulado en la seccién 11 del

capitulo 11 de la Ley del Impuesto sobre la Renta.

Finalmente se esquematiza y aborda el tema de las diferencias y similitudes entre las bases de
determinacion, asi como la conciliacién entre el costo de servicios contable y el costo de servicios fiscal
deducible para efectos del Impuesto sobre la Renta, con el objetivo de develar si existe 0 no un

paralelismo entre ambas bases.



Justificacion

El 1 de enero de 2011 entrd en vigor la nueva Norma de Informacidn Financiera que regula el rubro de
inventarios, la NIF C-4 “Inventarios”, que sustituyé al Boletin C-4, esto como resultado de la
convergencia que se pretende obtener para que las Normas de Informacién Financiera (NIF) mexicanas se
encuentren alineadas con las Normas Internacionales de Informacién Financiera, como respuesta a la

creciente globalizacion de los mercados.

La NIF C-4 contiene reformas importantes en materia de costos e inventarios, entre las cuales destaca
la inclusion de los prestadores de servicios dentro del alcance de la norma, para que éstos integren a su
informacién financiera el rubro de inventarios por servicios, tal como se establece en las normas
internacionales. Derivado de esto, ahora dichas empresas deberan determinar el costo total de los servicios
producidos para registrarlo en una cuenta de balance como “inventarios por servicios en proceso” y
aplicarlo al resultado del ejercicio hasta el momento en que se realice la venta, para lo cual se tendra que

valuar el costo del servicio vendido.

Lo anterior conlleva a cuestionarse sobre el como se van a valuar los servicios, cuya tipologia es
abundante debido a las diversas caracteristicas que pueden tener, asi, encontramos servicios puros como
los de consultoria, medicina, transporte, etc., y servicios que se acompafian de algunos bienes como los

de hoteleria y restaurantes.

Por otro lado, la legislacion fiscal considera al costo de lo vendido como una deduccién autorizada que
se podra disminuir del ingreso gravable del contribuyente, y lo regula en un apartado especial dentro de la
Ley del Impuesto Sobre la Renta, en donde encontramos la metodologia a seguir para la integracion y

valuacion del costo.

Tanto la normatividad contable como la fiscal incluyen dentro de sus preceptos el procedimiento para
la determinacion del costo de los servicios, asi como el momento en que podréan aplicarse a resultados o
disminuirse de los ingresos acumulables como una deduccién autorizada, por lo que la importancia del
presente estudio radica en dar a conocer al contribuyente dicha metodologia, asi como la diferencia que
hay entre ambas bases y las opciones que tiene para determinar el costo por el servicio prestado, esto con
la finalidad de que le permita tomar decisiones sobre el monto y el momento en que deberd efectuar las
erogaciones relacionadas con la prestacion del servicio, para que pueda deducirlas cuando obtenga el

ingreso sin que se vea afectado su resultado fiscal.



Capitulo 1. Marco juridico fiscal

1.1. Definicién y sujetos de la contribucion

El fundamento legal que da origen a imponer algln tributo se encuentra establecido en la Constitucién

Politica de los Estados Unidos Mexicanos en el articulo 31 Fraccion 1V que a la letra dicta:

ARTICULO 31. Son obligaciones de los mexicanos:
IV. Contribuir para los gastos publicos, asi de la Federacion, como del Distrito Federal o del
Estado o Municipio en que residan, de la manera proporcional y equitativa que dispongan las

leyes.

Del anterior precepto se desprende la obligacion de contribuir al gasto publico a través de los tributos o
contribuciones, que bajo la idea de Margain Manautou citado por Arrioja Vizcaino (2002, p. 162)
“representan el vinculo juridico en virtud del cual el Estado, actuando como sujeto activo, exige a un
particular, denominado sujeto pasivo, el cumplimiento de una prestacion pecuniaria, excepcionalmente en

especie”.

Partiendo de dicha definicidn, el doctor Arrioja Vizcaino (2002, p.163) explica que los elementos que

integran la contribucién son:

1. La existencia de un vinculo juridico. La piedra angular de nuestra disciplina est&
constituida por el principio de legalidad, segin el cual ningin 6rgano o funcionario
hacendario puede llevar a cabo acto alguno para el cual no se encuentre previa y
expresamente facultado por una ley aplicable al caso; en tanto que los contribuyentes
solo deben cumplir con las obligaciones y ejercitar los derechos que las propias leyes
aplicables establezcan. En esas condiciones, todo tributo debe, estar debidamente
previsto en una norma juridica expedida con anterioridad a los hechos o situaciones a los

que va a ser aplicado.

2. El Estado como sujeto activo. Toda obligacion presupone la existencia de un sujeto

activo que, por regla general, es aquel en cuyo favor se establece el crédito o el deber de



dar, hacer o prestar que dicha obligacion trae aparejado. En este caso, la entrega de las
aportaciones econémicas que se contienen en cualquier tributo se efectta en favor del
Fisco (Estado), que es la entidad estatal encargada de la determinacién, recaudacion y

administracion de las contribuciones.

3. Los particulares como sujetos pasivos. Como contrapartida, toda obligacion también
implica un sujeto pasivo, que es aquel a cuyo cargo se encuentra el cumplimiento de la
obligacion, o el deber de dar, hacer o prestar. Son los particulares, ciudadanos,
gobernados o administrados, los que, agrupados bajo la denominacion comln de
contribuyentes, deben contribuir, en los casos sefialados por las leyes aplicables, por

tanto, asumen el papel de sujetos pasivos.

4, El pago o cumplimiento de una prestacion pecuniaria, excepcionalmente en especie.
El propésito fundamental perseguido por la relacion juridico-tributaria es el de dotar al
Estado de los medios y recursos para sufragar gastos publicos y poder asi atender las
necesidades colectivas de interés general. Por consiguiente, los tributos que de ella

derivan poseen un contenido eminentemente econémico.

Por otra parte en el Articulo 1o. del Cddigo Fiscal de la Federacion expresa quiénes poseen el caracter
de sujetos pasivos de la obligacion tributaria al sefialarse que: “Las personas fisicas y las morales estan
obligadas a contribuir para los gastos ptblicos conforme a las leyes fiscales respectivas...” Del precepto
legal trascrito, desprendemos la existencia de dos tipos de sujetos pasivos: personas fisicas y personas
morales, sean nacionales o extranjeras, y en el caso de las personas fisicas, cualquiera que sea su edad,

sexo, estado civil, ocupacion, domicilio, etcétera (Arrioja Vizcaino 2002, p. 168).

El maestro Arrioja Vizcaino (2002) explica que por persona fisica se entiende todo ser humano dotado
de capacidad de goce, es decir de la posibilidad de ser titular de derechos y obligaciones, lo cual amplia
enormemente el concepto, pues aun los menores de edad y los incapaces, representados desde luego por
quienes ejerzan la patria potestad o la tutela, pueden llegar a ser sujetos pasivos de un tributo o
contribucion. En tanto que las personas morales estan constituidas por todas las asociaciones y sociedades
civiles o mercantiles, debidamente organizadas conforme a las leyes del pais en donde tengan establecidos

su domicilio social (p.168).
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1.2. Elementos del Impuesto sobre la Renta

El titulo | de la Ley del Impuesto sobre la Renta contiene las disposiciones generales que se aplicaran a
todos los titulos de la ley, siempre y cuando no haya una disposicion especifica. En este titulo se expresa
quiénes son los sujetos obligados al pago del impuesto, asi como el objeto y la base. Con base en dichas
disposiciones y tomando las ideas de Chapoy B. y Gil Valdivia (1981) se puede reconocer como

elementos del impuesto sobre la renta los siguientes:

e SUJETO
Son sujetos del impuesto de que se trata, respecto de todos sus ingresos gravables, cualquiera que sea
la ubicacion de la fuente de riqueza de donde procedan:
v’ Las personas fisicas y morales de nacionalidad mexicana
v' Los extranjeros residentes en México y las personas morales de nacionalidad extranjera
establecidas en el pais,
v' Las agencias o sucursales establecidas en la repdblica por empresas extranjeras.

Son sujetos del Impuesto Sobre la Renta respecto de sus ingresos gravables procedentes de fuente de
riqueza situadas en territorio nacional:
v" Los extranjeros residentes en el extranjero,

v" Las personas morales de nacionalidad extranjera no establecidas en el pafs.

e OBJETO

El objeto del Impuesto Sobre la Renta estd constituido por los ingresos en efectivo, en especie 0 en
crédito, provenientes de la realizacion de actividades comerciales, industriales, agricolas, ganaderas o de
pesca, por los obtenidos por personas fisicas y por los percibidos por Asociaciones y Sociedades de

caracter civil.

e BASE

La base para la determinacion del impuesto en el caso que nos ocupa, que son las personas morales,
representa la diferencia entre los ingresos acumulables y las deducciones autorizadas por la propia ley. En
caso de pérdidas de operacion ocurridas en ejercicios anteriores o de PTU pagada en el ejercicio,
adicionalmente se disminuira dichos conceptos del ingreso global gravable. Lo anterior con fundamento
en el articulo 10 de la LISR.
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1.3. De los ingresos acumulables en general y momento de acumulacion

El articulo 17 de la Ley del Impuesto sobre la Renta establece que las personas morales residentes en el
pais, incluida la asociacion en participacion, acumularan la totalidad de los ingresos que obtengan en el
ejercicio, inclusive los provenientes de sus establecimientos en el extranjero, en:

> Efectivo,
En bienes,
En servicio,

En crédito o

YV V V VY

De cualquier otro tipo

Para el caso de las personas morales del régimen general, no se consideran ingresos del contribuyente
los que obtenga por:
» Aumento de capital,
» Por pago de la pérdida por sus accionistas,
» Por primas obtenidas por la colocacién de acciones que emita la propia sociedad
> Por utilizar para valuar sus acciones el método de participacion® ni los que obtengan con motivo
de la revaluacion de sus activos y de su capital.

» Dividendos o utilidades que perciban de otras personas morales residentes en México.

Por su parte, los articulos 18 y 19 de la ley en estudio, indica el momento en que se consideraran
acumulables los ingresos derivados de la prestacion de servicios, estableciendo que éstos se obtienen, en
aquellos casos no previstos en otros articulos de la misma, en las fechas que se sefialan conforme a lo

siguiente tratandose de:

e Enajenacion de bienes o prestacion de servicios, cuando se dé cualquiera de los siguientes
supuestos, el que ocurra primero:
a) Se expida el comprobante que ampare el precio o la contraprestacion pactada.

b) Se envie o entregue materialmente el bien o cuando se preste el servicio.

Consiste en valuar al costo de adquisicion, las inversiones en acciones ordinarias en circulacion de subsidiarias o asociadas y
agregar la parte proporcional de las utilidades; o bien, deducir la parte proporcional de las perdidas, que estas tengan en fecha
posterior a la que se realizaron las inversiones.
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c) Se cobre o sea exigible total o parcialmente el precio o la contraprestacion pactada,

aun cuando provenga de anticipos.

Ingresos por la prestacion de servicios personales independientes que obtengan las
sociedades o asociaciones civiles y de ingresos por el servicio de suministro de agua
potable para uso doméstico o de recoleccion de basura doméstica que obtengan los
organismos descentralizados, los concesionarios, permisionarios 0 empresas autorizadas
para proporcionar dichos servicios, se considera que los mismos se obtienen en el

momento en que se cobre el precio o la contraprestacién pactada.

Contratos de obra inmueble, consideraran acumulables los ingresos provenientes de
dichos contratos, en la fecha en que las estimaciones por obra ejecutada sean autorizadas o
aprobadas para que proceda su cobro, siempre y cuando el pago de dichas estimaciones
tengan lugar dentro de los tres meses siguientes a su aprobacion o autorizacién; de lo
contrario, los ingresos provenientes de dichos contratos se consideraran acumulables hasta
gue sean efectivamente pagados. Los contribuyentes que celebren otros contratos de obra
en los que se obliguen a ejecutar dicha obra conforme a un plano, disefio y presupuesto,
consideraran que obtienen los ingresos en la fecha en la que las estimaciones por obra
gjecutada sean autorizadas o aprobadas para que proceda su cobro, siempre y cuando el
pago de dichas estimaciones tengan lugar dentro de los tres meses siguientes a su
aprobacion o autorizacion; de lo contrario, los ingresos provenientes de dichos contratos
se consideraran acumulables hasta que sean efectivamente pagados, o en los casos en que
no estén obligados a presentarlas o la periodicidad de su presentacién sea mayor a tres
meses, consideraran ingreso acumulable el avance trimestral en la ejecucion o fabricacion
de los bienes a que se refiere la obra. Los ingresos acumulables por contratos de obra a
que se refiere este parrafo, se disminuiran con la parte de los anticipos, depositos,
garantias o pagos por cualquier otro concepto, que se hubiera acumulado con anterioridad
y que se amortice contra la estimacion o el avance. Asimismo, consideraran ingresos
acumulables, cualquier pago recibido en efectivo, en bienes o0 en servicios, ya sea por
concepto de anticipos, depdsitos o garantias del cumplimiento de cualquier obligacién, o

cualquier otro.
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1.4. De las deducciones en general

Para la determinacion del impuesto sobre la renta a cargo de los contribuyentes personas morales, ademas
de conocer qué se considera ingreso acumulable, es necesario mencionar las deducciones generales a que
tienen derecho el contribuyente de disminuir a su ingreso, entendiéndose por deduccion, de acuerdo a una
tesis del Seminario Judicial de la Federacion (1992) como “aquella partida que la ley permite restar de los

ingresos acumulables para asi conformar la base gravable sobre la cual se vaa enterar el impuesto”.

Los conceptos generales que podran disminuirse del ingreso acumulable de las empresas que prestan

servicios, con fundamento en el articulo 29 de la Ley del Impuesto Sobre la Renta son:

l. Las devoluciones que se reciban o los descuentos o bonificaciones que se hagan en el ejercicio.
Il. El costo de lo vendido.

I11. Los gastos netos de descuentos, bonificaciones o devoluciones.

IV. Las inversiones.

V.  Los créditos incobrables y las pérdidas por caso fortuito, fuerza mayor

VI. Las aportaciones efectuadas para la creacién o incremento de reservas para fondos de pensiones
o jubilaciones del personal, complementarias a las que establece la Ley del Seguro Social, y de

primas de antigliedad.

VII. Las cuotas pagadas por los patrones al IMSS, incluso cuando éstas sean a cargo de los

trabajadores.
VI1I. Los intereses devengados a cargo en el ejercicio, sin ajuste alguno.

IX.  Elajuste anual por inflacion que resulte deducible.

Las deducciones antes mencionadas son en general las que un contribuyente que presta servicios podra
disminuir de sus ingresos acumulables, sin embargo, en el presente trabajo nos enfocaremos Unicamente

en el estudio de la deduccién del costo de lo vendido.
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Capitulo 2. De las empresas de servicios

2.1. Concepto y clasificacion de empresa

Desde la perspectiva econdmica, y rescatando las ideas de Echeverria (1994, p. 103) se puede definir a la
empresa como la unidad econémica que transforma los recursos en productos o servicios, la cual dispone
de los recursos econdmicos, financieros y humanos, y los combina con eficiencia para dar una respuesta

satisfactoria a las demandas de la sociedad.

Ahora bien, para efectos fiscales de acuerdo al articulo 16 del Codigo Fiscal de la Federacion, se
considera empresa la persona fisica 0 moral que realice actividades empresariales: comerciales,
industriales, agricolas, ganaderas, pesqueras o silvicolas; ya sea directamente, a través de fideicomiso o
por conducto de terceros; entendiéndose por actividades comerciales, las que establece el articulo 75 del

Codigo de Comercio que engloba a las empresas prestadoras de servicios.

Retomando la clasificacion que hacen Hernandez Rodruiguez y Angeles Hernandez (2006), las

empresas se clasifican de acuerdo con la actividad econémica que realizan en:
» La industrial se divide en dos grandes grupos:

1) Extractiva: cuya finalidad es conseguir el producto de la naturaleza (petréleo, minerales,
agricultura, ganaderia, pesca, explotacion de bosques.

2) Transformacién: modifica las caracteristicas fisicas y/o quimicas del material, por medio de
adicion o cambio, hasta obtener un producto terminado. Asimismo se pueden dividir en tres
grupos:

e Las que producen por medio de ensamble de partes hasta obtener un articulo que se
considere producto terminado.

e Las que someten el material a un proceso constante de transformacion, agregandole
mas materiales teniendo la caracteristica de que su produccion en continuay se
refiere a un periodo uniforme para todo el volumen de produccion.

e Las mixtas que se basan en la combinacion de las dos anteriores enunciadas.
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» Las empresas comerciales se dedican a ser intermediarias entre los productores y consumidores
de bienes, ya que no contribuyen en la elaboracion o fabricacién de ellos.

» Las de servicios se puede decir que su finalidad es apoyar a las industrias y comercios en la
realizacion de de sus operaciones, proporciondndoles asesoria, transporte, publicidad,
implantacion de sistemas, etc.

2.2. De los bienes y servicios

Segun Billene (1999) “la satisfaccion de las necesidades humanas exige la producciéon de bienes y
servicios, y para ello es preciso el empleo de recursos productivos y de bienes elaborados” (p.93). Es por

esto que toda actividad empresarial conduce a un producto, que puede ser un bien o un servicio.

Los bienes y servicios son aquellos que generamos en las distintas actividades econémicas con
el fin de suplir una necesidad o un deseo. Se comercian en el mercado en donde el precio de los
bienes y servicios se define no por la cantidad de trabajo que implican si no por la importancia de
estos para los sujetos asi el intercambio de estos se da en un precio que sea mutuamente

beneficioso para ambas partes, vendedor y comprador (Nicholson, 2007).

El economista Nicholson (2007) menciona que los bienes son mercancias (tangibles) producidas con el
fin de  satisfacer una  necesidad latente, son  producidos en las  distintas
actividades primarias o secundarias y pueden ser de acuerdo a su funcion bienes de consumo, bienes
intermedios o bienes de capital:

o Bienes de consumo: son aquellos que satisfacen directamente las necesidades de los sujetos y que
han sido transformados para su consumo final.

o Bienes intermedios: son bienes que al transformarlos se obtiene bienes de consumo final, son
bienes producidos por en el sector primario.

e Bienes de capital: son bienes cuyo fin es permitir la produccién de otros bienes o servicios.

Por el contrario, los servicios segin Nicholson (2007), son las distintas actividades que buscan
satisfacer las necesidades de los sujetos. Estos son propios de la actividad econdmica del sector

terciario de la economia en donde se brindan los diferentes servicios como: educacién, banca, seguros,


http://www.actividadeseconomicas.org/2012/03/actividades-primarias.html
http://www.actividadeseconomicas.org/2012/03/actividades-secundarias.html
http://www.actividadeseconomicas.org/2012/02/actividades-del-sector-terciario.html
http://www.actividadeseconomicas.org/2012/02/actividades-del-sector-terciario.html
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salud, comunicaciones, transporte, seguridad, entre otros. Asi, se considera a los servicios como bienes

intangibles, es decir el equivalente no material de un bien.

El servicio, segun lo definen en el Anteproyecto de Codigo Civil y Comercial de la Nacién de
Argentina (2012) representa “un hacer con un valor especifico y no un dar” (p.180). Desde el punto de
vista econdmico, “el servicio es todo lo que brinda una funcion intangible al adquirente, que no incluye un
producto”. Desde el punto de vista del receptor, la actividad es intangible, se agota con el consumo inicial
y desaparece. No obstante, se observa que en algunos servicios publicos (teléfonos, electricidad), se da
una cosa a cambio de un precio, lo que puede generar confusiones; lo que nos lleva a inducir que hay
diferentes tipos de servicios, pero el servicio puro implica Gnicamente una obligacion de hacer (intangible)
mas no de entregar (tangible).

Los bienes y servicios se producen mediante la utilizacion de recursos que los economistas Ilaman
factores de la produccion, los cuales de acuerdo a Mufioz (2007, p. 3) se agrupan en cuatro grandes

categorias:

+ Tierra: Se considera tierra a los “dones de la naturaleza” que se utilizan para producir
bienes y servicios. En economia, la tierra es aquello que en el lenguaje cotidiano se
Ilama recursos naturales. Este término engloba el suelo, los metales preciosos, el
petroleo, el gas, carbdn, el agua y el aire.

+ Trabajo: Es el tiempo y el esfuerzo que la gente dedica a producir bienes y servicios.
Este incluye el esfuerzo fisico y mental de quienes laboran en el campo, las
construcciones, las fabricas, los comercios y las oficinas.

+ Capital: Representa las herramientas, instrumentos, maquinas, edificios y otras
construcciones que las empresas utilizan para producir bienes y servicios en lo que se
denomina capital. En el lenguaje cotidiano,este término también suele usarse para
referirse al dinero,las acciones y los bonos. Si bien estos objetos constituyen un capital
financiero, y juegan un papel importante al permitir que la gente realice préstamos a las
empresas y asi poder proveerlas con recursos financieroa, no son utilizados para poder
producir bienes y servicios. Dado que no son recursos productivos, no son capital.

+ Habilidades empresariales: Representa el conjuno de recursos humanos que coordina y
organiza la tierra, el trabajo y el capital. Los empresarios aparecen con nuevas ideas
acerca de qué producir y como hacerlo, toman decisiones de negocios y se enfrentan

con los riesgos que surgen a partir de éstos.
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2.3. Clasificacion de los servicios

Kloter citado en Ildefonso (2005, p.27), distingue cuatro categorias de productos, menciona que pueden

ser:
¢ Bienes tangibles puros, como el jabén o la sal que no incorporan servicios.

e Bienes tangibles con algun servicio que los mejora, por ejemplo ordenadores con un servicio de
instalacion y consulta. EI objeto de la venta es el bien tangible pero junto a él se ofrece un

servicio adicional.

e Servicios acompafiados de algunos bienes como el transporte aéreo que incluye almuerzo a

bordo. El objeto de la venta es intangible pero junto a él se ofrecen bienes tangibles.

e Servicios puros, como el cuidado de nifios, consultorios médicos, consultorias o conciertos, sin

soporte tangible adicional.

Tratandose de los servicios, no existen criterios Unicos para clasificarlos, hay diversas acepciones que
segmentan los tipos de servicios que se ofrecen, lldefonso (2005, p.27) presenta algunas clasificaciones de

entre las cuales se destacan las siguientes:

» Por su naturaleza. Es la que se fija en la naturaleza de los servicios, es decir observa el objeto de

su actividad:

e Servicio de salud

e Servicio financiero

e Servicios profesionales

e Servicios de hosteleria, viajes y turismo

e Servicios relacionados con el deporte, el arte y la diversion.

e Servicios proporcionados por los poderes publicos o semipublicos 'y
organizaciones sin &nimo de lucro.

e Servicios de distribucion, alquiler y leasing.

e Servicios de educacion e investigacion.

e Servicios de telecomunicaciones.
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e Servicios personales y de reparaciones y mantenimiento.

» Por el sector de actividad. Se basa en el destino de los productos y el caracter de la prestacion

individual o colectiva:

Servicios de distribucién. Persiguen poner en contacto a los productores como

consumidores. Ejemplo: los servicios de transporte.

e Servicios de produccion. Se suministra a las empresas o a los consumidores. Ejemplo:
servicios bancarios.

e Servicios sociales. Se prestan a las personas de forma colectiva. Ejemplo: atencion
médica.

e Servicios personales cuyos destinatarios son las personas fisicas. Ejemplo: servicio

domestico.
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Capitulo 3. Generalidades de los costos

3.1. Concepto de costo

Dentro de la literatura encontramos diversas definiciones del término “costo” desde un enfoque

economico, contable o financiero, entre las cuales destacan:

v' Costo es el sacrificio, el esfuerzo econémico que debe realizarse para alcanzar un objetivo,
tal como adquirir materiales, fabricar un producto, venderlo, prestar un servicio, obtener
fondos para financiarse, etc. Es decir, que el concepto clave en la definicion del costo es la
existencia de un insumo (consumo) de determinados elementos valorables econémicamente,

realizado para lograr un objetivo también econémico ( Faga, Ramos Mejia, 2006).

v El costo de un factor de produccion es el pago necesario para mantenerlo dentro su uso actual
(Nicholson, 2007).

v" Costo es la sumatoria de todos los pagos y causaciones en que se incurre, para la produccion
de un articulo o prestacion de un servicio independiente de los gastos de administracion y
venta (Rodriguez Vera, 2007).

v" Costo es el desembolso que reportarda un beneficio futuro, por consiguiente es capitalizable
(Berrio Guzman, Castrillon Cifuente, 2008).

v El costo representa lo que se ha pagado por un bien o servicio, que si estd consumido es

gasto, pero que si no esta consumido es activo (Calleja, 2001).

v" Si hubiera que definir a los costos en sbélo dos palabras, diriamos: “SACRIFICIO
ECONOMICO” (Rodriguez A., s.f.).

Si bien existen maltiples definiciones de costos, la siguiente formulada por el profesor Ricardo Billene

(1999), sintetiza fielmente el concepto y sus elementos componentes: “El costo representa los recursos



20

economicos que han sido, deben o deberian sacrificarse en el desarrollo de las actividades tendientes a
alcanzar un fin determinado” (p. 96).

En una céatedra de Costos impartida por la Universidad del Centro de la Provincia de Buenos Aires,
Rodriguez (s.f.), describe los elementos que se desprenden del concepto anterior y que se deberan analizar
para comprender mejor el concepto de costo:

e Recursos econdmicos: se refiere a los recursos como la tierra, el trabajo y el capital, tal
como materias primas, insumos, mano de obra, recursos financieros, maquinas, tiempo de
trabajo de personas, entre otros.

e Sacrificio: en el caso de insumos y materias primas, se refiere a la extincion que se
produce en su primer uso (consumo); en el caso de bienes de uso (méaquinas, por ejemplo)
se refiere al desgaste 0 agotamiento que sufren; si nos referimos a la mano de obra, se
hace referencia a la imposibilidad de utilizar las horas para otro fin (costo de oportunidad).

e Actividades: el acto de consumir o utilizar, se realiza a través de actividades, sean estas
productivas, comerciales, administrativas, financieras u otras.

e Fin determinado: es el objetivo de los costos; todas las actividades se hacen en funcion de
un fin u objetivo final, y una vez seleccionado el objetivo, se acumularan todos los

recursos econémicos que se sacrificaron para obtener tal fin.

3.2. Diferencia entre costo y gasto

Por ser conceptualmente muy parecidos, el término de costo y gasto suelen confundirse muy a menudo,
por lo que la Suprema Corte de justicia de la Nacion en su gaceta XXV emitié una Jurisprudencia en la

que establece la diferencia entre ambas acepciones, que a la letra sefiala:

...el patrimonio de las empresas no se ve menoscabado o disminuido por la sola erogacion
efectuada como gasto para la obtencién de insumos para los bienes o servicios destinados a
su comercializacion o transformacion, puesto que tan sélo se transforma el concepto de
activo gque detenta la empresa. En cambio, la alteracidn en el haber patrimonial de la empresa

se aprecia cuando se obtienen los ingresos producto de su actividad comercial, dado que es en
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ese momento cuando deben confrontarse los ingresos obtenidos con el costo que representd

su obtencion. (septiembre 2007, p.299)

De lo anterior se concluye que el factor que determina si es un ingreso o un gasto, se encuentra en la
modificacion del haber patrimonial, un gasto no modifica el patrimonio dado que sdlo se convierte el
activo, pasa de ser un activo de efectivo a ser un activo del rubro de inventarios, activo fijo, etc, pero no
hay un decremento en el haber patrimonial; por el contrario, cuando se obtienen los ingresos para los
cuales se efectuaron los gastos, ahora si se confronta el gasto en el que se incurrié contra dicho ingreso,
convirtiéndose en costo y afectando el patrimonio del sujeto puesto que tendremos una utilidad o una

pérdida que incrementara o decrementara el patrimonio.

3.3. Medicion de los costos

Billene (1999) explica que el concepto intuitivo de costos nos lleva a pensar en la realizacion de esfuerzos
para lograr algun objetivo determinado, en cuyo proceso deben conseguirse, utilizarse o consumirse
recursos productivos (tierra, trabajo, capital, tiempo) que por su naturaleza son escasos; concepto que no
difiere en mucho con las posiciones doctrinarias de otro autores, por lo que el autor considera que la
diferencia fundamental radica en la medicién de dichos costos, entendiendo por tal al “inventario de
recursos econdmicos sacrificados en el logro de un objetivo, y la valuacion monetaria a asignar a cada

uno de los recursos utilizados y consumidos, como asi también al objetivo final” (p. 89). Por ejemplo:

- Obtener consenso en si la elaboracion de un articulo “X” consumid energia eléctrica o no,
representa el primer problema de medicion: Inventariar los recursos sacrificados en la produccion
del bien o servicio.

- Luego de identificado el recurso utilizado o consumido, el problema es ya de magnitud fisica; es
decir, cuanto consumi6 del recurso econémico la produccién del bien o servicio.

- Por ultimo, determinar el valor monetario del recurso consumido nos representa otra complicacion

mas.

Con este ejemplo, Billene (1999, p.89) pretende mostrar que el concepto de costos es por lo general
de caracter “universal”, sin embargo el problema en materia de costos radica en la determinacion de los

esfuerzos y recursos que se utilizan y consumen, asi como el valor de éstos.



22

3.4. Elementos del costo

En cualquier costo concurren dos o tres elementos que lo integran. EI nimero de elementos dependera de
si se trata del costo de un producto manufacturado, de una comercializacion o de un servicio. Castrillon
(2010, p.4) define estos elementos como:
+ Materiales directos. Son aquellos materiales que se pueden cuantificar e identificar
directamente con el producto.
+ Mano de obradirecta. Es la mano de obra que se puede identificar con el bien fabricado,
gue se emplea en la fabricacién del producto.
+ Costos Indirectos de Fabricacion. Son aquellos gque concurren a la elaboracion del
producto pero que no se pueden identificar con él. Agrupan desembolsos de produccién

gue no son facilmente asignables a cada unidad producida o servicio prestado.

3.5. Costos en empresas prestadoras de servicios y sus sistemas de valuacion

Hasta hace poco tiempo, la contabilidad de costos ha estado ligada en la mayoria de los casos a los
procesos de manufactura, sin embargo hoy en dia la normatividad ha establecido lineamientos para que las
empresas de servicios implementen un sistema de contabilidad de costos, lo que ha llevado al estudio de
los sistemas de acumulacién y valuacion de costos en estas entidades, encontrando inconvenientes y
dificultades para efectuar dicha valuacion, dado que hay una gran variedad de servicios con caracteristicas
diversas y que por tanto no se pueden establecer métodos universales que sean aplicables para todas. Asi
recordamos que tenemos servicios puros (servicios médicos, de consultoria), servicios principales
acomparfiados de bienes y servicios menores (hospitales, hoteles, restaurante), asi como bienes tangibles

acomparfiados de un servicio (computadora y servicio de asistencia técnica y garantias).

Molina de Paredes y Morillo Moreno, escriben un articulo “Sistemas de acumulacion de costos para
empresas de servicio”, en el cual describen las caracteristicas de las empresas de servicio, asi como los
elementos que integran el costo del servicio y los sistemas de valuacién cominmente utilizados para la

respectiva valuacion. En su estudio, destacan lo siguiente:

v Las empresas de servicio presentan un proceso de conversion o transformacion, es decir, la

concurrencia de insumos Yy una serie de pasos organizados para satisfacer necesidades, a



23

través de un producto.

v' El producto ofrecido se caracteriza por ser intangible lo cual induce a su consumo
inmediato, y a que el cliente esté presente en el proceso o al final del mismo (interaccion)
en la mayoria de los casos, a diferencia de las empresas manufactureras y

comercializadoras.

v' Generalmente las empresas de servicio poseen una gran inversién en maquinarias, equipos
e instalaciones; por ejemplo una empresa de transporte aéreo, sin embargo los clientes no
seleccionan a la compafiia de este tipo por sus aviones, sino por otros aspectos como la

puntualidad, calidad, atencién a bordo, y otros.

v Los elementos del costo lo integran:

¢+ Mano de obra directa. La existencia de un consumo inmediato en las empresas de
servicio, que implica que un cliente participe en el proceso de transformacién, genera
en muchos casos un elevado uso de mano de obra directa por parte de la empresa. El
vinculo entre empresa y cliente, en las empresas manufactureras y comercializadoras
se da a través del producto, mientras que en las empresas de servicio se da a través de
personas.

+ Gastos Indirectos. Las empresas de servicio, generalmente presentan altos niveles de
costos indirectos, es decir, costos no asociados facilmente con los servicios
prestados, como depreciaciones, arrendamientos, servicio de mantenimiento técnico,
suministros y otros, dado los altos niveles de propiedad, planta y equipo presentes en
su estructura de inversion.

+ Materia Prima. No puede hablarse de inventarios de materia prima o de insumos en
las empresas de servicio, no es apropiado por cuanto no la transforman en producto
tangible. La mayoria de las empresas de servicio tienen almacenados algunos insumos
para prestar el servicio, como las peluquerias (cosméticos, y otros), laboratorios de
estudios médicos (compuestos quimicos, inyectadoras, y otros), éstos insumos
disponibles para ser usados suelen presentarse como gastos pagados por anticipado,
puesto que generalmente se consumen durante un ejercicio econémico. Otras empresas
de servicio también comercializan con productos tangibles, en estos casos la empresa
funciona también como una comercializadora, que valora inventarios y determina el

costo de los productos vendidos.
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v' Los sistemas de valuacién del costo aplicables para las empresas que prestan servicios

dependiendo del tipo de servicio, pueden ser:

+ Sistemas por Ordenes especificas de trabajo. Las empresas de servicio presentan
productos intangibles diversos, esta variabilidad depende de quién los proporciona, del
momento, del lugar en que son prestados, y por supuesto de las exigencias del cliente, en
muchas oportunidades. Esto conduce a que muchas empresas de servicio como los
hoteles, talleres mecénicos, restaurantes, clinicas, escritorios juridicos, y otros utilicen
para costear los servicios ofrecidos un sistema por érdenes especificas de trabajo, que
consiste en un sistema utilizado para acumular los costos de produccion de
acuerdo a las especificaciones del cliente, de manera que los costos demandados por
cada trabajo se van acumulando para cada uno. Cada cliente demanda un trabajo distinto
gue amerita actividades diferentes, en cuanto a nivel de detalle, (tiempo de trabajo, tipo

de personal, insumos).

Cada trabajo se convierte en un objeto de costos al cual se le asignan costos, tanto
directos como indirectos. Por ello, se debe cuantificar bien la mano de obra directa y los
costos indirectos correspondientes a cada servicio, también se utilizan materiales que
pueden ser asociados facilmente con el objeto de costos, tal es el caso de los servicios
principales acompafiados de bienes; por ejemplo, en un restaurante a la carta los
ingredientes usados para la elaboracién de cada plato, son considerados material
directo representando una porcién importante de los costos totales del servicio. En
otros casos, por ejemplo, el papel de oficina en un consultorio médico, que contiene la
informacién del diagnostico, es considerado de valor insignificante respecto al valor
agregado por el trabajo intelectual del médico, por ello el costo de este material es

asumido como indirecto.

+ Sistema de costos por procesos. Existen algunas empresas de servicio a las cuales no les
resulta econdmicamente factible hacer un seguimiento del servicio prestado a cada
cliente, como en el caso de una sala de cine 0 un banco. Tal seguimiento es imposible
dado que son miles los clientes a los cuales se ofrece un servicio similar; la
determinacion del costo del servicio prestado a cada cliente a través de un seguimiento
seria ildgico y poco significativo, puesto que los costos para atender a cada uno de los

clientes, durante un periodo de tiempo, seria el mismo. Este tipo de empresas, utilizan
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un sistema de costos por proceso que es un sistema en el cual los costos de un producto
se le asignan a todas las unidades similares y luego se calculan los costos unitarios
promediados. Por ejemplo, una sala de cine desea conocer el costo ocasionado por cada
cliente, el sistema de costos por proceso totaliza los costos de la sala, durante cierto
periodo de tiempo, y los promedia entre el nimero de clientes atendidos durante el
mismo periodo; asi se obtiene un costo unitario promedio, por cuanto todos los clientes

recibieron el mismo servicio.

+ Costo Basado en Actividades (ABC). Parte de la premisa de que cada servicio implica
un costo distinto dependiendo de la actividad demandada para prestarlo, y como en estos
tipos de empresa las actividades generadoras de costos indirectos es lo esencial,
(ventas, sistemas de informacidén, cuentas por pagar, mercadotecnia, disefio,
procesamiento de o6rdenes y control de calidad) hace falta una metodologia para
entender las actividades indirectas. Esta metodologia es precisamente el sistema de
costeo ABC, cuya importancia radica en utilizar medidores (drivers) para determinar
recursos requeridos seglin la actividad y lo que necesitamos costear (cost objetc):

productos, procesos, lineas de productos/clientes.

El sistema de costeo basado en actividades, es un método que primero acumula los
costos de cada actividad en una organizacion, y luego aplica los costos de las
actividades a los productos, los servicios u otros objetos de costos mediante el

uso apropiado de factores relacionados con el origen de dichos costos.

Una vez conocidos los costos de las actividades, éstos son asignados a cada uno de
los servicios prestados por la empresa a través de inductores o medidas de actividad, los
cuales se definen como factores que inciden directamente en el nivel de costos de una
actividad, y permite vincular el costo de las diferentes actividades a los servicios que se

han beneficiado con dichas actividades.

El sistema de acumulacion de costos debe ser disefiado de acuerdo a las caracteristicas del
servicio ofrecido, por ello se dice que la contabilidad de costos se adapta a las
organizaciones de servicio con modificaciones planificadas, todo con miras a determinar los

costos del periodo.
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Capitulo 4. Determinacion del costo de servicios derivado de aplicacion de la
NIF C-4

Una vez estudiadas las generalidades de los costos nos remitimos a la normatividad contable mexicana
para abordar el tema del cual es objeto el presente trabajo, y asi definir coémo deberian determinar el costo
por servicios las empresas que a partir del afio 2011 estdn sujetas a la aplicacion de la NIF C-4

“Inventarios”.

4.1. Principales cambios del Boletin C-4 a NIF C- 4

El 1 de enero de 2011 entrd en vigor la nueva norma que regula el rubro de inventarios, la NIF C-4
“Inventarios”, que fue el resultado de converger con la normatividad internacional, pasando de ser un
Boletin a ser ya una Norma de Informacion Financiera, como respuesta a la creciente globalizacion de los
mercados financieros para que las Normas de Informacién Financiera (NIF) mexicanas se encuentren

alineadas con las Normas Internacionales de Informacién Financiera.

El Boletin C-4, “Inventarios” fue emitido e inici6 su vigencia el 1° de enero de 1974. En ese Boletin se
aceptaron el costeo directo como un sistema de valuacion de inventarios y el método de Gltimas entradas
primeras salidas como un método de valuacion de inventarios; en ese Boletin también se establecieron las
normas particulares relativas a inventarios de entidades industriales y comerciales, con excepcion de las

de servicio, constructoras, extractivas, etcétera.

En el parrafo IN2 de la NIF C-4, se expone la razon de las modificaciones efectuadas a la norma y
explica que considerando su objetivo de convergencia con las del International Accounting Standards
Board (IASB), el Consejo Mexicano para la Investigacion y Desarrollo de Normas de Informacion
Financiera (CINIF) consideré conveniente sustituir el Boletin C-4 con una Norma de Informacion
Financiera (NIF) sobre inventarios en la que se adoptaran las normas establecidas en la actual Norma
Internacional de Contabilidad (NIC) 2, Inventarios. Como se comenta en el parrafo anterior, el Boletin C-
4 aceptaba el sistema de costeo directo y el método de Ultimas entradas primeras salidas para la valuacion

de inventarios. La normatividad vigente emitida por el IASB no acepta a ninguno de ellos.
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Asi mismo, dentro de la introduccidn de la NIF C-4 se resumen los principales cambios en relacién con

los pronunciamientos anteriores, los cuales son:

Se eliminan:

a)

b)

El costeo directo como un sistema de valuacion. El sistema de costeo directo
requiere que el costo de produccion (o de fabricacion) se determine tomando en
cuenta Unicamente los costos variables de fabricacidén que varian en relacién con los
volimenes producidos. Los costos fijos de fabricacion se reconocen como un costo
del periodo, se excluyen del costo de produccion y se incluyen en los resultados de

aquél en que se incurren.

El método de valuacion de ultimas entradas primeras salidas (“UEPS”). Este
método supone que los Ultimos articulos en entrar al almacén o a la produccién son
los primeros en salir; mediante la aplicacién de este método, al finalizar el ejercicio
las existencias quedan practicamente reconocidas a los precios de adquisicion o de
produccién mas antiguos, mientras que en el estado de resultados los costos son mas
actuales. El uso del método UEPS puede dar lugar a que por las fluctuaciones en los
precios de adquisicion, el costo asignado al inventario difiera en forma importante de

su valor actual.

El Boletin C—4 establecia que, bajo ciertas circunstancias, el costo de adquisicion de los

inventarios se modificara sobre la base del “Costo o valor de mercado, el que sea menor,

excepto que: (1) el valor de mercado no debe exceder del valor de realizacion y que (2) el

valor de mercado no debe ser menor que el valor neto de realizacion.” La NIF C-4,

establece que esa modificacién debe hacerse Unicamente sobre la base del valor neto de

realizacion.

La NIF C-4 establece normas para la valuacion de los inventarios de prestadores de

servicios las cuales no se incluian en el Boletin C-4.
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4.2. Concepto de costo de ventas

Para efectos de la aplicacién de las Normas de Informacién Financiera en la determinacién del costo

por servicios, dichas disposiciones definen lo que se considera costo y costo de venta, puntualizando:

+ Costo es el valor de los recursos que se entregan 0 prometen entregar a cambio de un bien o un

servicio adquirido por la entidad, con la intencién de generar ingresos (NIF A-5, p.57).

+ Costo de ventas. Es la aplicacion a resultados del costo correspondiente a los articulos o servicios
vendidos (NIF C-4, p.30.1, inciso f).

Asi, tenemos que contablemente, el costo implica los recursos que se entregan o prometen entregar
con el objeto de generar ingresos, definicion similar a las antes estudiadas, en las cuales se destaco que el
costo representa “los recursos econémicos que han sido, deben o deberian sacrificarse en el desarrollo de
las actividades tendientes a alcanzar un fin determinado ” (Billene, 1999), en este caso, el fin determinado
es la obtencion del ingreso. Por su parte el costo de venta se determina cuando se vende el bien o el

servicio, para calcular el costo en el que se incurrié en producir éstos.

4.3. Inventarios y normas de valuacion

Derivado de que las prestadoras de servicios ya son sujetas a llevar la cuenta de inventarios y aplicar lo
establecido en la NIF C-4, se presentan a continuacion las generalidades reguladas en esta norma contable
para la determinacion del valor de los inventarios por prestacion de servicios que como se explicé en el
capitulo 2, el servicio es considerado un producto que de acuerdo a esta nueva disposicion debera ser

valuado e integrar el inventario.

La NIF en el parrafo 30.1 inciso h, define a los inventarios como activos no monetarios sobre los

cuales la entidad ya tiene los riesgos y beneficios:

i. adquiridos y mantenidos para su venta en el curso normal de las operaciones de una

entidad; (productos termiandos)
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ii. en proceso de produccion o fabricacion para su venta como productos terminados;
(productos en proceso)
iii. en forma de materiales a ser consumidos en el proceso productivo o en la prestacion de

los servicios. (materia prima)

La norma indica que el costo de los inventarios debe comprender todos los costos de compra y

produccion en que se haya incurrido para darles su ubicacion y condicion actuales.

El costo de compra de los articulos en inventarios debe incluir el precio de compra erogado en la
adquisicion, los derechos de importacion y otros impuestos (diferentes a aquéllos que
posteriormente la entidad recupera de las autoridades impositivas), los costos de transporte,
almacenaje, manejo, seguros y todos los otros costos y gastos directamente atribuibles a la
adquisicion de articulos terminados, materiales y servicios. Los descuentos, bonificaciones y
rebajas sobre compras y cualesquiera otras partidas similares deben restarse al determinar el
costo de compra (NIF C-4, p. 44.2.1.).

El costo de produccion (de fabricacion o de transformacion) representa el importe de los
distintos elementos del costo que se originan para dejar un articulo disponible para su venta o
para ser usado en un posterior proceso de fabricacion. El costo de produccion incluye los costos
relacionados directamente con las unidades producidas, tales como materia prima y/o materiales
directos y mano de obra directa. También comprende los gastos indirectos de produccion, fijos y
variables, que se incurren para producir los articulos terminados (costo absorbente). (NIF C-4,
p.44.2.1).

Los elementos que integran el costo de produccion de los articulos, con fundamento en el parrafo
44.3.2 de la norma en estudio son: materia prima y materiales directos, mano de obra directa y gastos

indirectos de produccion.

a) Materia prima y/o materiales directos. Se refieren a los costos de compras de la materia
prima y/o materiales mas todos los gastos adicionales incurridos en colocarlos en el sitio
para ser usados en el proceso de fabricacion, tales como: fletes, gastos aduanales,
impuestos de importacion, seguros, acarreos, etcétera. Por lo que se refiere a materiales
directos, éstos incluyen articulos tales como: refacciones para mantenimiento, empaques o

envases de mercancia.
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b) Mano de obra directa. También denominada trabajo directo. En este elemento del
costo de produccién, debe reconocerse el importe incurrido por el trabajo utilizado

directamente en la produccion.

¢) Gastos indirectos de produccion. También se denominan gastos de produccion y deben
reconocerse en este elemento del costo todos los costos y gastos que se incurren en la
produccidn pero que por su naturaleza no son aplicables directamente a ésta. Los gastos
indirectos de produccion normalmente se clasifican en material indirecto, mano de obra

indirecta y gastos indirectos y todos ellos a su vez en fijos y variables.

+ Los gastos indirectos fijos de produccion son aquellos que permanecen
relativamente constantes, independientemente del volumen de produccion, tales
como la depreciacién o arrendamiento, el costo de administracion de la planta,
entre otros. La asignacién de estos gastos debe hacerse con base en la capacidad
normal de produccién de las instalaciones.

+ Los gastos indirectos variables de produccién son aquellos que varian en
proporcién con el volumen de produccién, tales como los materiales indirectos y

la mano de obra indirecta.

Para determinar el costo de produccion no es factible definir una metodologia Unica que sea aplicable
en todos los casos, por lo que cada entidad, de acuerdo con su estructura y caracteristicas, debe efectuar

esa determinacion.

La determinacion del costo de los inventarios debe hacerse utilizando algin método de valuacion
establecido en la NIF referida, estos métodos representan el conjunto de procedimientos que se utilizan

para valuar los inventarios que de acuerdo al parrafo 44.8 podran ser:

» Costo de Adquisicion. Es el importe pagado de efectivo o equivalente por un activo o
un servicio al momento de su adquisicion.

» Costo estandar. Costos determinados anticipadamente tomando en consideracion los
niveles normales de utilizacion de materia prima, materiales, mano de obray gastos de
fabricacion y la eficiencia y la utilizacion de la capacidad de produccion instalada;

sujetos a revision y ajuste.
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» Detallistas. Los inventarios se vallan a los precios de venta de los articulos que los
integran deducidos del correspondiente margen de utilidad bruta. Para efectos del
método de detallistas, por margen de utilidad bruta debe entenderse el importe del
precio de venta asignado a un articulo disminuido de su costo de compra. El
porcentaje de margen de utilidad bruta se determina dividiendo la utilidad bruta entre

el precio de venta.

4.4. Formulas de asignacién del Costo

El costo unitario de los inventarios debe asignarse utilizando alguna de las siguientes formulas que se

enlistan en la norma:

» Costos identificados. El costo de los inventarios de partidas que normalmente no son
intercambiables entre si y de articulos o servicios producidos y segregados para proyectos
especificos debe asignarse utilizando la identificacion especifica de sus costos
individuales. La asignacion especifica de costos significa atribuir estos costos a partidas
identificadas del inventario. Este es el tratamiento apropiado para partidas que se
segregan para un proyecto especifico, sin tomar en cuenta si esas partidas fueron

compradas o producidas por la entidad (parr.46.1.2.1)

» Costos promedios. De acuerdo con la formula de costos promedios, el costo de cada
articulo debe determinarse mediante el promedio del costo de partidas similares al inicio
de un periodo y el costo de partidas similares compradas o producidas durante éste. El
promedio debe calcularse periddicamente 0 a medida en que entren nuevos articulos al

inventario, ya sea adquiridos o producidos (parr.46.1.3.1).

» Primeras entradas Primeras Salidas (PEPS). Se basa en la suposicion de que los primeros
articulos en entrar al almacén o a la produccion, son los primeros en salir; por lo que las
existencias al finalizar cada ejercicio quedan reconocidas a los Ultimos precios de
adquisicion o de produccion, mientras que en resultados los costos de venta son los que
corresponden al inventario inicial y a las primeras compras o costos de produccién del

gjercicio (parr.46.1.4.1).
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4.5. Inventarios de prestadores de servicios

Antes de que entrara en vigor la NIF C-4, las empresas prestadoras de servicios no llevaban una cuenta de
inventarios por servicios, todos los gastos efectuados para la obtencion de sus ingresos los consideraban
parte del resultado del ejercicio en el momento en el que los efectuaban, mientras que con las nuevas
disposiciones de la NIF, los gastos se acumularan en una cuenta de activo a través del inventario y se
mandaran a resultados a través del costo, hasta el momento en que se venda el servicio; por lo que se

deberé valuar dicho inventario para determinar el costo que se aplicara en cada venta.

Los inventarios de prestadores de servicios, de acuerdo a lo establecido en la norma en el parrafo 44.5,

deben valuarse a sus costos de produccion, los cuales consisten principalmente en:

v" Mano de obra y otros costos del personal directamente involucrado con la prestacion del
servicio, incluyendo personal de supervision

v" Gastos indirectos relacionados con el servicio.

La mano de obra y otros costos correspondientes al personal de ventas y de
administracion no deben incluirse en los inventarios de prestadores de servicios y deben
reconocerse como gastos en el periodo en que se incurren. Los costos de estos inventarios
no deben incluir margenes de utilidad ni gastos indirectos no atribuibles a los servicios que

normalmente los prestadores de éstos consideran en los precios que cargan a sus clientes.

Una vez descritos los elementos que formaran parte del costo de produccion del servicio y que a su vez
integraran el inventario, surgen las siguientes preguntas: ;como se van a valuar dichos elementos? y ;qué

férmula se empleara para asignar el costo correspondiente al ingreso obtenido?

La respuesta que deriva del presente estudio es que los métodos y férmulas descritas en la NIF C-4 no
son aplicables a todos los tipos de servicios prestados, tal es el caso de la formula del PEPS y precios
promedios, que resulta impréctico aplicar en empresas que prestan servicios puros en las cuales su
principal elemento integrante del costo es la mano de obra directa; cada empresa debera utilizar el método
que se adapte a sus necesidades y caracteristicas, partiendo del andlisis de las caracteristicas propias del

servicio prestado, pues este puede ser desarrollado por pedidos u érdenes de trabajo como es el caso de
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las consultorias, o con proceso continuo como los teatro, cines, hoteles, etc.; y apegandonos a lo que
establece la norma en el parrafo 44.3.10 que a la letra dice: “Para determinar el costo de produccion no
es factible definir una metodologia Gnica que sea aplicable en todos los casos, por lo que cada entidad, de

’

acuerdo con su estructura y caracteristicas, debe efectuar esa determinacion.’

Ahora, recordando que una de las modificaciones realizadas al Boletin C-4 que con el objetivo de
converger con la normatividad internacional paso a ser la NIF C-4, fue la inclusion de los prestadores de
servicios dentro del alcance de la norma, para que éstos integren a su informacion financiera el rubro de
inventarios por servicios, tal como se establece en las normas internacionales, especificamente en la IAS 2
(International Accounting Standard); al generarse controversia respecto de cdmo valuar un inventario por
servicios, recurrimos a la norma que dio origen a las modificaciones realizadas a la norma local,

encontrando en el parrafo 19 lo siguiente:

En el caso de que un prestador de servicios tenga inventarios, los medird por los costos que
suponga su produccion. Estos costos se componen fundamentalmente de mano de obra y otros
costos del personal directamente involucrado en la prestacion del servicio, incluyendo personal
de supervision y otros costos indirectos atribuibles. La mano de obra y los demas costos
relacionados con las ventas, y con el personal de administracién general, no se incluiran en el
costo de los inventarios, sino que se contabilizardn como gastos del periodo en el que se hayan

incurrido.

La interpretacion que se deriva del precepto anterior, es que los inventarios se valuaran a su costo de
produccion, siempre y cuando el prestador de servicios tenga inventarios, de lo contrario no lo obliga, sin
embargo, la frase “en el caso de que un prestador de servicios tenga inventarios” no se incluyo en la NIF
C-4 por lo que la interpretacion de ésta, es que todas las prestadoras de servicios deberan llevar un

inventario de servicios.
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Capitulo 5. Determinacién de la deduccidn del costo de los servicios

Ya una vez analizado el tratamiento que la normatividad contable le da al costo de los servicios, en el
presente capitulo abordaremos el tratamiento fiscal que la Ley del Impuesto Sobre la Renta le da a dicho
costo, considerandolo como una deduccion autorizada (visto en el capitulo 1) en el momento en que el

contribuyente que otorga el servicio, acumule los ingresos derivados de la prestacion del servicio.

Dentro de este estudio observaremos que la metodologia establecida para la determinacion del costo
de lo vendido del ejercicio se asemeja a la metodologia contable, dado que esta disefiada bajo el supuesto
de que los contribuyentes preparan su informacion financiera apegandose a las Normas de Informacion
Financiera, en cumplimiento al requisito que establece la fraccion IV del articulo 31 LISR, de que la
deduccidn debe estar debidamente registrada en contabilidad. Cabe sefialar que la normatividad fiscal no

se ajusto a los cambios en la norma contable que regula el costo de venta.

5.1. Antecedentes

Hasta el afio 2004, las empresas podian hacer deducibles las compras que hicieran en el ejercicio para
determinar su utilidad o pérdida fiscal, con lo cual determinarian su resultado fiscal, sin embargo, las
autoridades tributarias detectaron abusos respecto al tipo de deduccién que se sefiala ya que los
contribuyentes compraban mercancias para incrementar sus inventarios, con lo cual tendrian mas
deducciones que disminuirian la base de calculo del ISR y a la vez tendrian un VA acreditable, e incluso

podria derivar en un saldo favor o en una pérdida; disminuyendo asi el pago real del ISR del ejercicio.

Asi las cosas, para la reforma fiscal de 2005, se modifica la Ley del Impuesto sobre la Renta en su
articulo 29 fraccion I, sustituyendo la deduccion de compras, para cambiar al sistema de deducciones de
costo de lo vendido; dando origen a su vez a la seccion denominada “Del Costo de lo Vendido”,

conformada por los articulos 45-A al 45-1 de la Ley del ISR

Para determinar el costo de lo vendido el legislador da nueve articulos en los cuales indica coémo se
integrara el costo de lo vendido, haciendo una divisién entre empresas comerciales y “de actividades
distintas” de las comerciales, qué métodos de costo usar (directo o absorbente, sobre histéricos o
predeterminados), como valuar el costo; y en disposiciones transitorias como manejar los inventarios

finales a 2004 para su deduccion o acreditamiento para los ejercicios posteriores.
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La parte esencial del manejo del costo de lo vendido es que serd deducible Unicamente al
momento de la enajenacion, no antes, por lo cual las empresas tendran la deduccion no de
manera inmediata, provocando una distorsion de las erogaciones realizadas, ya que
financieramente fueron erogadas en su momento, pero la deduccién serd hasta que se realice la
enajenacion. Dejando a las empresas con una carga tributaria mayor a la que sus erogaciones y
flujo de efectivo representan en el periodo respectivo. Esto deriva en un castigo para el
contribuyente, el cual esta limitado a deducir hasta enajenar. (Mendoza Gonzélez, s.f.)

5.2. Sistemas para la determinacion del costo de las mercancias

El articulo 45-A de la Ley del Impuesto Sobre la Renta especifica que los sistemas que las personas
morales deberan emplear para la determinacion del costo de las mercancias que se enajenen, asi como el

de las que integren el inventario final del ejercicio, podran ser:

> Sistema de costeo absorbente sobre la base de costos histéricos o predeterminados.

> Sistema de costeo directo con base en costos historicos.

Asi mismo, dicho precepto establece que” en todo caso, el costo se deducira en el ejercicio en el que
se acumulen los ingresos que se deriven de la enajenacion de los bienes de que se trate™, por tanto,
recordando lo visto en el capitulo 1, en el caso de las prestadoras de servicio como regla general, se

considera acumulable cuando se dé cualquiera de los siguientes supuestos, el que ocurra primero:

v" Se expida el comprobante que ampare el precio o la contraprestacion pactada,
v' Se preste el servicio, 0
v' Se cobre o sea exigible total o parcialmente el precio o la contraprestacion pactada aun cuando

provenga de anticipos

Notese que éste articulo Unicamente regula los sistemas para la determinacion del costo de las
mercancias que se enajenan y que sigue considerando el sistema de costo directo como un método de
valuacién del inventario independientemente de que las Normas de Informacidén Financiera ya no lo

contemple para efectos contables.
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Pérez Chavez y Fol Olguin (2010) explican en qué consisten los sistemas y bases antes mencionadas,
definiendo al sistema de costo absorbente como “aquel que se integra de todas aquellas erogaciones
directas y los gastos indirectos que se considere son incurridos en el proceso productivo” (p.120). La
asignacion del costo al producto, se hard combinando los gastos incurridos en forma directa, con los
gastos de otros procesos o actividades relacionadas con la produccion. Por tanto, los elementos que
integran el costo, utilizando este sistema son: Materia prima, mano de obra, gastos directos e indirectos

de fabricacidn, sean fijos o variables.

Por el contrario, explican que el costo bajo el sistema de costo directo, debe tomar en consideracion los
elementos siguientes para su determinacion: materia prima consumida, la mano de obra y los gastos de
fabricacion que varien en relacion con los volumenes producidos (p.120). Asi tenemos que la diferencia
entre ambos sistemas son los gastos indirectos fijos, que el sistema absorbente los incluye dentro del costo
y por el contrario, el sistema directo los excluye considerandolos como gastos del periodo y no como parte

integrante del costo.

Refiriéndose a las bases, Pérez Chavez y Fol Olguin (2010 p.121) mencionan que el registro de las
cuentas de inventarios por medio de los costos historicos consiste en acumular los elementos del costo
que se han incurrido en la adquisicion o produccidn de articulos. Por su parte, los costos predeterminados

se calculan antes de comenzar la produccidn de los articulos y se clasifican en dos clases:

+ Costos estimados. Se basan en la determinacién de los costos con base en la experiencia de

los anteriores o en estimaciones hechas por expertos en el ramo.

¢+ Cotos estandar. Se basan en la determinacién de los costos mediante investigaciones,

especificaciones técnicas de cada producto y la experiencia
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5.3. Elementos integrantes del Costo empresas Comercializadoras

La Ley del Impuesto sobre la Renta en el Articulo 45-B establece qué elementos integraran el costo
para efectos fiscales, tratdndose de contribuyentes que realicen actividades comerciales que consistan en la

adquisicion y enajenacion de mercancias. Estos consideraran Ginicamente dentro del costo lo siguiente:

I. El importe de las adquisiciones de mercancias, disminuidas con el monto de las

devoluciones, descuentos y bonificaciones, sobre las mismas, efectuados en el ejercicio.

I1. Los gastos incurridos para adquirir y dejar las mercancias en condiciones de ser enajenadas.

Las comercializadoras segin lo estudiado en el capitulo 2, son aquellas que se dedican a ser
intermediarias entre los productores y consumidores de bienes, ya que no contribuyen en la elaboracién o
fabricacion de ellos, por lo que la materia prima no forma parte de su costo, y su valuacién seria en base
al costo de compra y no de produccion de acuerdo a lo establecido en la norma contable. A manera de

comprender mejor el precepto anterior, se presenta esquematizado de la siguiente manera:

1.
Determinacion del Costo de lo vendido deducible contribuyentes con actividades
comerciales

Inventarionicial de mercancias "

Mas:  Adquisiciones netas de mercancias (disminuido conel monto
delas devoluciones, descuentos ybonificaciones)

Mas:  Gastos incurridos paraadquirir y dejarlas mercancias en
condiciones de ser enajenadas

Igual: Costodel ejercicio ®

Menos: (Costo dela mercancia noenajenadaenel ejercicio
(inventario final de mercancias)

[gual: (ostodelovendido deducible del ejercicio

Notas: "' Siempre que el contribuyente hubiere optade por acumular suinventario al 31 de
diciembre de 2004, semin lo dispuesto por las fracciones IVy ¥, del Articulo Tercero Transitorio
de 1a LISR para 2005
“ Sumonto dependerd del método de valuacion de imventarios clegido por < contribuyente

Fuente: Revista IDC No. 125. 2006
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La acumulacion a que hace referencia la nota 1, consiste en una opcion que le daban a los

contribuyentes que tuvieran existencias al 31 de diciembre del 2004 y que ya no podian deducir como

costo de lo vendido dicha mercancia, dado que ya la habian deducido como compras en el ejercicio

2004 o en ejercicios anteriores. La opcion consistia en una mecénica para acumular el saldo en

inventarios Y asi poder deducir el costo de dichos inventarios conforme se enajenaran las mercancias.

5.4. Elementos integrantes del Costo empresas de Transformacion y Servicios

En el subcapitulo anterior analizamos la determinacion del costo de lo vendido deducible tratdndose

de empresas de comercializacion, por lo que en el presente estudiaremos la mecénica a aplicar para los

contribuyentes que realicen actividades distintas, entendiéndose como tales a las de produccién o

prestacion de servicios, que son objeto del presente estudio.

Con fundamento en el articulo 45-C LISR, los contribuyentes cuya actividad sea la prestacion de

servicios, consideraran Unicamente dentro del costo lo siguiente:

Las adquisiciones de materias primas, productos semiterminados o productos terminados,
disminuidas con las devoluciones, descuentos y bonificaciones, efectuados en el ejercicio.
Las remuneraciones por la prestacion de servicios personales subordinados, relacionados
directamente con la produccion o la prestacion de servicios.

Los gastos netos de descuentos, bonificaciones o devoluciones, directamente relacionados
con la produccion o la prestacion de servicios.

La deduccién de las inversiones directamente relacionadas con la produccion de
mercancias o la prestacion de servicios, calculada conforme a los porcientos maximos de
deduccion.

Cuando los conceptos a que se refieren las fracciones anteriores guarden una relacion
indirecta con la produccion, los mismos formaran parte del costo en proporcion a la

importancia que tengan en dicha produccion.

Para determinar el costo del ejercicio, se excluird el correspondiente a la mercancia no enajenada en el

mismo, asi como el de la produccion en proceso, al cierre del ejercicio de que se trate, para que quede

como costo deducible, el que corresponde a los ingresos acumulados del periodo.
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Los elementos que integran el costo de lo vendido fiscal de los contribuyentes que prestan servicios,
son la mano de obra directa, los gastos directos e indirectos y la deduccion de las inversiones relacionadas
con la prestacion del servicio, y a manera de esquematizar lo anterior, presentamos la siguiente formula de

determinacion del costo de lo vendido deducible:

2.
Determinacion del Costo de lo vendido deducible contribuyentes con actividades distintas
a las comerciales (produccién o servicio)

Inventario inicil dematerias primas, produccionen
proceso v articulos terminados®
Mas:  Adquisicionesnetas dematerias primas, productos semiterminados
oproductos terminados(dismimuido con las devoluciones, descuentos v
bonificaciones)
Mis:  Remuneracionesporla prestacion de servicios personales
subordinados ® ¥
Mas: Gastos netos de descuentos, bonificaciones o devoluciones™ ®
Mas:  Deducciondelasinversiones™ ®'%
Menos: Costodelamercanciano enajenada en el ejercicio
(inventario final dearticulos terminados)
Menos: Costodelaproducciénen proceso al cierre del ejercicio
(inventario final de produccidnen proceso)
Igual: Costodelovendido del ejericio®™

Notas: ™ Siempre que ol contibuyents hubiere optade por acumular suinventario al 31 de
diciembre de 2004, segim lodispussto por L fraccionss IV vV del Atticulo Tercero Tamsiterio

de b USE para X

' Cuando dicho concepto guarde una relacidn “indirectz”con la produccion, fomard perts

del costo en proporcion ala importancia que tengan en dicha produccion

"' Drectamente relacionados con la produccidn o la prestacidn de servicios

“ Calculada conforme alo sto por ]alBR 7 siempre que se trate debienss por los cusles

10 32 optd per aplicar la deduccién inmediata

"' Sumeonte dependera del método de valuacion de inventarios elegido por el contibuyente

Fuente: Revista IDC No. 125. 2006

5.5. Métodos de valuaciéon de Inventarios

Al igual que la NIF C-4, el articulo 45-G LISR indica los métodos de valuacion de inventarios que se
podran emplear para determinar el valor del inventario que disminuido a través del costo una vez que se
ha obtenido el ingreso correspondiente, en cuyos métodos se encuentra el UEPS, que para efectos
contables ha sido eliminado. Los contribuyentes, podran optar por cualquiera de los métodos de valuacion

de inventarios que se sefialan a continuacion, algunos ya revisados en el capitulo 4:

I.  Primeras entradas primeras salidas (PEPS).

1. Ultimas entradas primeras salidas (UEPS).
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I11. Costo identificado.
IVV. Costo promedio.

V. Detallista.

El método PEPS, costo promedio, costo identificado y detallista, ya se explicaron en el capitulo
anterior, dado que para la norma contable los considera también dentro de sus métodos de valuacion, y

en el que difieren es en el método UEPS, que Pérez Chavez y Fol Olguin (2010) definen como:

El método de valuacion UEPS consiste en suponer que los ultimos articulos en entrar al
almacén o a la produccidn, son los primeros en salir de él, por lo que las existencias al
finalizar cada ejercicio, quedan practicamente registradas a los precios de adquisiciéon o
produccion mas antiguos, mientras que en el estado de resultados los costos de venta son

mas actuales (p.133).

Suele ser confuso distinguir entre lo que se considera un sistema de valuacion de inventarios y un
método de valuacién. La diferencia existente entre éstos, segin Pérez Chavez y Fol Olguin (2010, p.126)
radica en que, los sistemas de valuacion establecen los elementos que deben incluirse dentro del costo de
los bienes que integran los inventarios (entradas al almacén), en tanto que los métodos de valuacion, se
refieren a la forma en que el costo del bien previamente valuado mediante el sistema elegido, se debe de

identificar con el ingreso obtenido al momento de la venta (salida de almacén).
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Capitulo 6. Paralelismo y conciliacion entre el costo de servicios contable y el

costo de servicios fiscal

6.1. Diferencias y similitudes entre bases de determinacion

Para efectos de realizar el comparativo entre la determinacién del costo de servicios fiscal y contable,

veamos la siguiente tabla de comparacion, en la cual podemos observar que son mas las similitudes que

las diferencias existentes entre ambas metodologias, sin embargo al analizar a detalle cada elemento se

encuentran diferencias derivadas de las disposiciones establecidas en la LISR.

Igual:
Menos:

Menos:

Igual:

3
Diferencias y similitudes entre la metodologia de determinacion del costo de los servicios

DETERMINACION DEL COSTO DE SERVICIOS LISR DETERMINACION DEL COSTO DE SERVICIOS NIF C-4

1. BASE 1. BASE

Adquisiciones netas de materias primas, productos semiterminados o productos

terminados (disminuido con las devoluciones, descuentos y bonificaciones)

Remuneraciones por la prestacion de servicios personales subordinados Mano de obray costos del personal directamente involucrado con
relacionados directamente con la prestacion del servicio la prestacion del servicio

Gastos directos e indirectos netos de descuentos, bonificaciones o devoluciones  Mas: Gastos indirectos relacionados con el servicio

Deduccion de las inversiones

Inventario de servicio Igual:  Inventario de servicio en proceso

Costo de la mercancia no enajenada en el ejercicio Menos: Costo de lamercancia no enajenada en el ejercicio
(inventario final de articulos terminados) (inventario final de articulos terminados)

Costo de la produccién en proceso al cierre del ejercicio Menos: Costo de la produccion en proceso al cierre del ejercicio
(inventario final de producci6n en proceso) (inventario final de producci6n en proceso)

Costo de lo vendido (servicio) del ejercicio Igual: Costo de lo vendido (servicio) del ejercicio
SISTEMA DE VALUACION DE INVENTARIO SISTEMA DE VALUACION DE INVENTARIO

Costo Absorbente Costo Absorbente

Costo Directo
METODOS DE VALUACION DE INVENTARIOS

Costo de adqusicion
Costo estandar

Detallistas
METODOS DE VALUACION DE INVENTARIOS FORMULAS DE ASIGNACION DEL COSTO
Costos identificados Costos identificados
Costos promedios Costos promedios
Primeras Entradas Primeras Salidas "PEPS" Primeras Entradas Primeras Salidas "PEPS"
Ultimas Entradas Primeras Salidas "UEPS"
Detallsitas

Fuente: propia del autor
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Dentro de las principales diferencias que encontramos entre la determinacion del costo de servicios
fiscal y el costo de servicio contable, tenemos que la ley del ISR hace referencia a los tres elementos
integrantes del costo: materia prima, mano de obra y gastos indirectos, mientras que la NIF C-4
Unicamente contempla la mano de obra y los gastos indirectos. Asi mismo, tal como se comentd en
capitulos anteriores, a partir del afio 2011 en la normatividad contable desaparece el sistema de costo
directo, por lo que otra diferencia encontrada es que la LISR aun lo contempla como un sistema de

valuacioén de inventarios.

En lo que se refiere a los métodos de valuacion de inventarios, el boletin C-4 contemplaba los mismos
que la LISR, pero con la nueva NIF C-4 se efectuaron algunos cambios empezando por la denominacion,
ahora hace una division en métodos de valuacion y formulas de asignacion del costo. Dentro de los
métodos contempla al detallista y en las formulas incluye el costo promedio, el identificado y el PEPS,
dejando fuera el método UEPS, tal como se coment6 en el capitulo 4.

6.2. Conciliacién entre el costo de venta fiscal y contable

Conciliar implica componer y ajustar dos 0 mas proposiciones o doctrinas contrarias entre si,
en el caso planteado se trata de llegar a un mismo resultado, identificando aquellos elementos
gue difieren entre ambos procedimientos, esto es, entre la determinacion del costo de lo
vendido contable y el fiscal (IDC 125, 15 enero 2006).

En virtud de que el costo de lo vendido contable se determina de conformidad con reglas
financieras y el costo de lo vendido que puede deducirse para efectos del ISR, con disposiciones
fiscales -que si bien parten de reglas financieras contienen lineamientos que hacen diferir ambos

conceptos - es necesario elaborar una conciliacion de ambos costos (Valle Solis, 2005 ).

Valle Solis escribe dos articulos en los cuales propone un esquema de conciliacion del costo de lo
vendido contable y fiscal, similar al de la conciliacién entre la utilidad contable y fiscal, partiendo de un

listado de las posibles diferencias entre los mencionados costos, que pueden ser (2005, p.14):

v" Utilizar un método de valuacion de inventarios distinto para efectos contables y fiscales
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v" No tomar la opcion de acumular el inventario final 2004

v Tener partidas que integren el costo de lo vendido que no retnan todos los requisitos

fiscales
v Tener partidas que integren el costo de lo vendido que sean no deducibles
v Tomar la opcion de acumular los ingresos a la exigibilidad o al cobro

v" Considerar en el costo de lo vendido erogaciones cuya deducibilidad esté condicionada al
pago efectivo.

v' Adquisiciones realizadas en 2004 cuya deduccion esta condicionada al pago efectivo.
v" Considerar revaluaciones dentro de la determinacién del costo de lo vendido contable.

v" Utilizar un sistema de costeo distinto a los permitidos por la LISR o no aplicarlo en el

periodo minimo exigido por ésta

v" Depreciacion y amortizacion contable que integran el costo de lo vendido contable,
determinada sobre bases diferentes a las sefialadas en la LISR para la deduccion de

inversiones

La contadora y especialista fiscal Valle Solis (2005), explica que s6lo que hubiera una total
coincidencia los montos de la utilidad contable y de la utilidad fiscal serian idénticos. Lo mismo sucedera
con el costo de lo vendido para efectos contables y fiscales, 1o que obligara a todos los contribuyentes que
deduzcan este rubro a conciliar ambos costos en virtud de las diferencias que seguramente presentaran, es
por esto, que derivado de las diferencias antes enlistadas, propone una formula de conciliacion, de la cual
retomo los conceptos que aplicarian a los contribuyentes personas morales prestadores de servicios para

elaborar una férmula de conciliacion aplicable a éstos, quedando de la siguiente manera:
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Conciliacién del costo de lo vendido (servicios) contable -fiscal

44

Costo de lo Vendido Contable

(-) |Partidas Contables no Fiscales
Partidas no deducibles. LISR Articulo 32
Partidas que no retinen requisitos fiscales. LISR Articulo 31
Operaciones con Personas Fisicas y otras personas, pendientes de pago efectivo al LISR
cierre del ejercicio. Articulo 31, fraccion IX
Diferencias por utilizar un sistema de costeo diferente a los autorizados por el
Articulo 45-Ade la LISR. LISR Articulo 45-A
Diferencias por utilizar un método de valuacidn de inventarios diferente a los LISR
autorizados por el Articulo 45-G de la LISR.
Articulo 45-G, parrafo 5°
Depreciacidn y amortizacion de activos utilizados en la produccidon de bienes o LISR
prestacion de servicios.
Articulo 45-C, fraccion IV
Revaluacion de inventarios y del costo de lo vendido. LISR
Articulo 45-F, parrafo 2°
(+) |Partidas Fiscales no Contables
Operaciones con Personas Fisicas pendientes de pago efectivo, de ejercicios LISR
anteriores, incluyendo el de 2004.
Articulo 31, fraccion IX Regla 3.4.17
Deduccién de inversiones utilizadas en la produccion de bienes o prestacion de|] LISR Articulo 45-C, fraccion IV
servicios, de conformidad con la Seccion 11, del Capitulo 11, del Titulo Il de la LISR.
(=) |Costo de lo Vendido Fiscal

Fuente: Propia del autor basada en C.P.C. y E.F. Martha A. Valle Solis. Nuevo Consultorio Fiscal 388
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6.3. Paralelismo entre bases de determinaciéon del costo de servicios

El Diccionario de Filosofia Latinoamericana, expresa la definicion que Soler Ricaurte hace con
respecto al paralelismo, “paralelismo es la relacién que implica cierto grado de semejanza en la estructura
de obras o en el desarrollo del pensamiento de autores o movimientos filoséficos, cada uno de los cuales

es, al menos, relativamente independiente del otro” (1960).

Por su parte Spinoza (2000) define al paralelismo como “la identidad entre dos formas de concebir la

misma cosa, es decir, la simple y necesaria identidad de la substancia consigo misma”.

Derivado del estudio de los capitulos anteriores, y de la acepcion del término paralelismo, se puede
concluir que si existe un paralelismo entre las bases de determinacion del costo de servicios establecido en
la Ley del Impuesto sobre la Renta y el derivado de la aplicacion de la NIF C-4 “Inventarios”, dado que
hay un cierto grado de semejanza en la estructura de ambas bases. Los elementos que integran el costo,
asi como los métodos, sistemas y férmulas de valuacion coinciden, salvo por las diferencias que
derivaron del cambio en las Normas de Informacion Financiera en el apartado inventarios, modificacion
que en la normatividad fiscal no adaptaron, haciendo referencia especificamente a la eliminacion del

sistema de costo directo y al método de valuacion “UEPS”.

Asimismo, hay divergencia derivada de los lineamientos especificos que las disposiciones fiscales
establecen y que causan diferencias en la determinacion del costo de lo vendido contable y fiscal para el
caso especifico de las prestadoras de servicio, pero la idea substancial y haciendo una interpretacion
teleolégica de la legislacion fiscal, considero que la intencién del legislador era asemejar la metodologia
de determinacion del costo de lo vendido a la metodologia derivada de la aplicacién de las Normas de

Informacién Financiera.
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Conclusion

Derivado del estudio realizado, y del sentido del término “paralelismo”, se puede concluir que si existe un
paralelismo entre las bases de determinacion del costo de servicios establecido en la Ley del Impuesto
sobre la Renta y el derivado de la aplicacion de la NIF C-4 “Inventarios”, dado que hay un cierto grado de
semejanza en la estructura de ambas bases. Los elementos gque integran el costo, asi como los métodos,
sistemas y formulas de valuacién coinciden, salvo por las diferencias que se derivaron del cambio en las
Normas de Informacién Financiera en el afio 2011, modificacion que en la normatividad fiscal no
aplicaron, haciendo referencia especificamente a la eliminacién del sistema de costo directo y al método

de valuacion “UEPS”, que la LISR atn contempla como parte de sus métodos y sistemas de valuacion.

Sin embargo, a pesar del paralelismo existente entre las bases de determinacion del costo de lo vendido
contable y fiscal para el caso especifico de las prestadoras de servicio, surgen diferencias entre el costo
determinado en cada procedimiento, diferencias que se derivan de los lineamientos especificos que las
disposiciones fiscales establecen, tal es el caso de los gastos no deducibles, los requisitos de las
deducciones, la deduccién de activo fijo, entre otros, por lo que resulta necesario hacer una conciliacion de
bases.

Haciendo una interpretacion teleoldgica de la legislacion fiscal en comento, considero que la intencién
del legislador era asemejar la metodologia de determinacion del costo de lo vendido a la metodologia
derivada de la aplicacion de las Normas de Informacion Financiera, dado que al ser ésta una deduccion
autorizada para efectos fiscales, podra deducirse siempre y cuando cumpla con el requisito que establece
la fraccion 1V del articulo 31 LISR, de estar debidamente registrada en contabilidad, y para que se cumpla

esto, debera apegarse a lo que establece la NIF C-4.

El presente andlisis se inici6 por la inquietud que gener6 la inclusion de los prestadores de servicio
dentro del alcance de la NIF C-4, para que éstos integren a su informacion financiera el rubro de
inventarios por servicios, tal como se establece en las normas internacionales. Derivado de esto, ahora
dichas empresas deberan determinar el costo total de los servicios producidos para registrarlo en una
cuenta de balance como “inventarios por servicios en proceso” y aplicarlo al resultado del ejercicio hasta

el momento en que se realice la venta, para lo cual se tendra que valuar el costo del servicio vendido.
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Lo anterior conlleva a cuestionarse sobre el como se van a valuar los servicios, cuya tipologia es
abundante por las diversas caracteristicas que tienen, asi, encontramos servicios puros como los de
consultoria y servicios que se acompafian de algunos bienes como los de hoteleria y restaurantes. El
estudio realizado nos llevo a apreciar que la normatividad contable establece métodos de valuacion y
férmulas de asignacién del costo, sin embargo, éstos no son aplicables para todos los tipos de servicios,
dado que el enfoque de la valuacion va mas relacionado con las empresas de transformacion o
comercializacion. Como ejemplo tenemos el caso de la formula del PEPS y precios promedios, que resulta
impractico aplicar en empresas que prestan servicios puros, en las cuales su principal elemento integrante
del costo es la mano de obra directa; cada empresa deberd utilizar el método que se adapte a sus
necesidades y caracteristicas, partiendo del analisis de las caracteristicas propias del servicio prestado,
pues este puede ser desarrollado por pedidos u 6rdenes de trabajo como es el caso de las consultorias, o
con proceso continuo como los teatro, cines, hoteles, etc.; y apegandonos a lo que establece la NIF C-4 en
el parrafo 44.3.10 que a la letra expresa:  “Para determinar el costo de produccion no es factible definir
una metodologia Unica que sea aplicable en todos los casos, por lo que cada entidad, de acuerdo con su

’

estructura y caracteristicas, debe efectuar esa determinacion.’

Por otro lado, la legislacion fiscal considera al costo de lo vendido como una deduccidn autorizada que
se podra disminuir del ingreso gravable del contribuyente, y lo regula en un apartado especial dentro de la
Ley del Impuesto Sobre la Renta, en donde encontramos la metodologia a seguir para la determinacion
del costo , que al igual que la NIF, no es clara al especificar los métodos de valuacion y los sistemas de
asignacion del costo que deberan aplicarse a los servicios, s6lo menciona los elementos que integraran
dicho costo pero la mayoria de las disposiciones van enfocadas a la enajenacion y produccion de

mercancias.

Si iniciamos el estudio partiendo de la Ley del Impuesto sobre la Renta, que nos permite deducir el
costo del servicio vendido determinado conforme a la seccion Il del Titulo Il, y nos topamos con el
problema de no saber cdmo valuar el costo de un determinado servicio porque la ley no es clara o porque
lo sefialado ahi resulta inaplicable para nuestro caso en particular, podemos recurrir al derecho federal
comun o en su caso al concepto técnico, en donde se engloban las Normas de Informacion Financiera. Si
dentro de la norma encontramos que los métodos, sistemas o formulas de valuacién tampoco nos son

aplicables, empleamos un Principio general del derecho’ que dice que “Nadie estd obligado a lo
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imposible”, por lo tanto se podran aplicar los métodos que en la contabilidad de costos existan y que se

ajusten a las necesidades de cada contribuyente.

Finalmente, recordando que una de las modificaciones realizadas al Boletin C-4 que con el objetivo de
converger con la normatividad internacional paso a ser la NIF C-4, fue la inclusion de los prestadores de
servicios dentro del alcance de la norma, tal como se establece en las normas internacionales,
especificamente en la IAS 2 (International Accounting Standard); al generarse controversia respecto de
como valuar un inventario por servicios, recurrimos a revisar dicha norma que dio origen a las
modificaciones realizadas a la norma local, de cuyo estudio derivé la interpretacion de que los inventarios
se valuaran a su costo de produccién siempre y cuando quien preste el servicio tenga inventarios, esto con
fundamento en el parrafo 19 de la NIC 2 que expone “en el caso de que un prestador de servicios tenga
inventarios, los medird por los costos que suponga su produccién” asi que de acuerdo a la clasificacién
vista de los diferentes tipos de servicios y con fundamento en el precepto mencionado, sélo las empresas
gue otorgan servicios acompafiadas de un bien, aplicarian lo establecido en la norma. Sin embargo, este
parrafo no se incluy6 tal cual en la NIF C-4 por lo que la interpretacion de ésta, es que todas las

prestadoras de servicios deberan llevar un inventario de servicios.

2Los Principios Generales del Derecho permiten comprender todo el conjunto normativo no formulado, o sea, aquél impuesto por la comunidad
que no se manifiesta en forma de ley o de costumbre. Estos principios generales, base sobre la que descansa la organizacion juridica, cumplen
una triple funcién: son fundamento del orden juridico, orientan la labor interpretativa y actian como fuente en el caso de insuficiencia de la Ley
y de la costumbre (Queralt, Lozano, Poveda, 2008)
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