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Introduccion.

El proceso de apertura y liberalizaciéon de las economias predominante en las ultimas
décadas, caracterizado por importantes flujos de inversién y comercio, el dinamismo del
progreso tecnoldgico en los procesos productivos y econémicos que han tornado difusas
las fronteras nacionales, y exigido una mayor competitividad, por tanto, no solo en el
ambito, comercial, empresarial e industrial, sino también en la de las regiones, factores
que han conducido, a la adopcion de modos de produccion descentralizados y flexibles vy,
a la reestructuracién espacial de las actividades econdmicas, basicamente en los entornos
urbanos, en los que se han concentrado las actividades financieras, de direccion,
publicidad y comerciales, y con ello, a la tercerizacion, y a la desindustrializacion de los
grandes centros urbano. Tendencia, sobre la cual, subyace una interrelacién funcional y
espacial entre la industria y los servicios, considerando que el aumento de la
concentracion de los servicios superiores (altos rendimientos), aumenta los costos de
congestion de los centros urbanos, como el precio del suelo, a los cuales son mas
sensibles las manufacturas y que debilitan las economias de aglomeracion de en las
ciudades, provocando su desplazamiento. Efectos con importantes implicaciones sobre la
competitividad de los territorios, dadas las diferencias de productividad entre los sectores,
gue acentlan las disparidades en el crecimiento, tanto entre ciudades y regiones como

entre paises.

En la presente tesis analiza la estructura y dindmica de crecimiento de la Zona
Metropolitana del Valle de México, (ZMVM), la mas importante, en términos, econémicos y
demograficos del pais, en el proceso de terciarizacion del empleo que ha experimentado,
en las ultimas décadas. Dicho proceso ha consistido en una doble tendencia, una hacia la
predominancia en el empleo del comercio y los servicios de la zona, en particular, de los
superiores (alta productividad) financieros y de los orientados a las empresas y
produccion, base de la tendencia, y otra hacia, su desindustrializacion, disminucién del
empleo en las industrias del sector manufacturero, considerada como una consecuencia
de la primera, debido a los costos de congestion que generan los servicios superiores, que
actuan como fuerzas centrifugas en la industria. Cabe sefalar, que no obstante, la
disminucién del empleo en la industria de la zona, esta se puede limitar algunas industrias
como la textil y de vestido, asi como a aquellas entidades en donde justamente se han
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concentrado los servicios superiores, y la reduccion del empleo manufacturero ha sido
mayor, dado que en el resto de las entidades se presento un crecimiento moderado,
indicando la existencia de importantes economias de aglomeracion o externalidades de
concentracion e indivisibilidades del mercado en la zona. Un aspecto a destacar de la
estructura y dinamica de la zona, si bien relativamente diversificada, presenta una elevada
concentracion del crecimiento, dado que los servicios financieros, la actividad econdémica
mas dinamica y de mayor aportacion al crecimiento del empleo y valor de la produccion de
la zona, se hallan altamente concentrados, en solo algunas delegaciones del Distrito
Federal. EI comercio y las actividades manufactureras tradicionales, por su parte,
relevantes por el empleo que generan, se localizan en la mayoria de las entidades de la
zona, aungue su aportacién al crecimiento de la produccién de la zona, es bajo.
Considerando tales aspectos, el objetivo del andlisis es evaluar, la terciarizacion sobre el
crecimiento econdmico de la zona, a partir de la hipotesis de que la dinamica de
crecimiento de la zona es impulsada por el aumento en la especializacion del empleo en
los servicios financieros, los cuales, dada su alta productividad aceleran el crecimiento
econdémico de las entidades en que se concentran, caso contrario, al de las industrias
manufactureras, en particular de las tradicionales de baja productividad que desaceleran el
crecimiento de la zona. Para tal proposito, se estima una ecuacién de crecimiento de la
produccién, aumentada con un indice de especializacion del empleo que captura el efecto
de las ganancias de productividad sobre la tasa de crecimiento de la produccion, de la
reasignacion del empleo hacia los servicios y las manufacturas, respectivamente, y con
una variable de control que mide en el emparejamiento tecnolégico (catch up) entre las
entidades de la zona. Los resultados indican, que si bien, el aumento de la concentracion
de los servicios financieros, acelera la tasa de crecimiento de la produccion de las
entidades en que se localizan, fueron los servicios a las empresas y a la produccién en
especial, profesionales y técnicos, los que cuyo aumento presento un mayor impacto
sobre el crecimiento, atribuible a su capacidad de generar externalidades sobre las demas
actividades economicas de las entidades, dado su uso intensivo de factores como capital
humano y la innovacion. Las industrias, por su parte, presentan un bajo e incluso negativo
efecto sobre la tasa de crecimiento de la produccion, en particular, las tradicionales como
la alimentaria, textil y vestido, de mayor presencia en la zona. De manera, que la alta
concentracion de los servicios financieros de la zona, de elevado umbral de demanda, no

generan necesariamente importantes procesos 0 externalidades que alientan el
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crecimiento del resto de las actividades econdmicas y de las entidades de la zona, lo que
aunado a la aun importante presencia en el empleo de actividades de baja productividad
en la mayoria de las entidades de la zona como el comercio e industrias tradicionales, han
conducido a la agudizacién de las disparidades y al bajo crecimiento de la zona. Situacion
qgue contrasta, con la de las zonas y regiones mas dinamicas del pais, como las de
occidente y norte, impulsadas por el crecimiento de industrias de mayor productividad con
importantes cadenas de valor, ligadas al sector externo, a partir de la apertura comercial

La relevancia del estudio se encuentra en identificar y analizar las actividades y procesos
econdémicos en la tendencia de la terciarizacion-desindustrializacion del empleo de las
economias, presentes en la estructura y dindmica de la principal zona econdémica del pais,
que han repercutido en su configuracion territorial actual de disparidades y bajo
crecimiento, condiciones que se pueden, extrapolar al ambito nacional principalmente,
respecto al sur del pais, considerando la elevada concentracion de los servicios superiores
en el centro, el importante crecimiento industrial en el occidente y norte, y su escasa

presencia en dicha region.

La tesis se divide en cuatro capitulos: en el primero se hace una revision de la teorias de
distribucion de las actividades econdémicas en el espacio, la localizacion de los servicios y
la industria y sus efectos de concentracion sobre el crecimiento, desde las teorias de
crecimiento; en el segundo se hace referencia a estudios que documentan, la terciariacion
de las economias, la relocalizacion de la industria en el pais en las uUltimas décadas y, en
particular de ZMVM,; en el tercero, se presenta la estructura y dinamica econémica de la
zona entre 1999 y 2009, enfocandose en la localizacién y crecimiento del empleo y
produccion de los servicios, y de las industrias manufacturas. Por ultimo, en el cuarto se
evalla la relacion entre el nivel de especializacion del empleo en los servicios e industria y
la concentracion industrial de la zona sobre su crecimiento mediante la estimacion de dos
modelos econométricos, a partir de cuyas estimaciones se plantean reflexiones, respeto

de la terciarizacion y desindustrializacién del empleo, en el crecimiento de la zona.



Capitulo I.
Marco teodrico.

En este capitulo se presenta el marco analitico que sirve de referencia para analizar: la
distribucién de las actividades econdmicas en el espacio urbano, en particular, la
concentracion de los servicios y la industria, y su relacion y entornos de sus efectos en el

crecimiento econémico.

1.1 Pensamiento neoclasico sobre la localizacion de las actividades econdmicas.

La incorporacion de la variable espacial en el analisis econdmico se realizo a partir del
estudio de la distribucion de la actividad econdmica sobre el espacio y que da lugar a la
formacién de areas productivas, se remonta al siglo XIX con el trabajo de Von Thunen, en
el que hace una primera aproximacion a la conformacién de é&reas de produccion
agricolas. Sin embargo, es en la primera parte del siglo XX cuando se produce la
elaboracion de una verdadera teoria de la localizacion. Los primeros precursores fueron
los gedgrafos alemanes que conformaron la llamada Escuela Alemana de la Localizacion
con Weber. La cual analizo las causas que regian la distribucion espacial de las

manufacturas y para ello se sustent6 en la teoria neoclasica, bajo los supuestos:
e economia en competencia perfecta, y

e racionalidad perfecta e informacion completa.

Desde la perspectiva de las primeras aportaciones, el espacio se concibi6 como un
elemento pasivo, donde lugares proximos o de mayor acceso a la zona de interés,
determinarian las decisiones de localizacion lo que supondria una evaluacion racional,
detallada y profunda de las alternativas que se presentan sobre los posibles gastos e
ingresos que pueda suponer la localizacion, eligiendo la que significa mayores beneficios o

menores costos.



1.1.1. Teorias de accesibilidad al mercado o lugar central*

En el enfoque inicial de espacio pasivo, se encuentran las teorias de accesibilidad al
mercado o centro, conformada por modelos de formacion de areas de mercado, cuyo
propdsito es determinar la légica econdmica que da lugar a la formacion de areas de
produccion, esto es, por que el espacio fisico (tierra) es ocupado por una determinada

actividad econémica llevando a diferentes usos econémicos del suelo®

En estas teorias la eleccion de la localizacion se rige por el principio de accesibilidad a un
mercado o lugar central. El cual se asocia al beneficio que tanto empresas como
consumidores obtienen de localizarse en un lugar central. Para las empresas, una alta
accesibilidad a lugares centrales significa que tienen facil acceso a amplios y
diversificados mercados de bienes finales; insumos e informacion. Los consumidores se
benefician del acceso al distrito central de negocios, porque en ese lugar existe demanda
de trabajo; y pueden adquirir un amplio rango de servicios los bienes y servicios,
minimizando sus costos de transporte. Lo que genera una elevada demanda por la
accesibilidad al lugar central produciendo competencia por las areas centrales, entre
actividades industriales y residenciales para localizarse cercanas a ellas o al mercado
cercano al distrito central. En estos modelos, el equilibrio en la distribucion del suelo entre
actividades alternativas se da mediante la renta de la tierra o costo del suelo.

Concretamente, el modelo denominado monocéntrico de Alonso (1964), muestra como el
espacio urbano es asignado entre diferentes tipos de produccion, una vez que el mercado
de costo de la tierra en diferentes distancias es conocido. En base a los supuestos del
modelo de Von Thunen de 1820 que describe como las firmas compiten por locaciones
centrales a saber: 1) una ciudad caracterizada por un espacio uniforme, esto es,
distribucion homogénea espacial de los factores productivos; 2) espacio isotropico, esto
es, que la ciudad cuenta con transporte que cubre la ciudad en todas direcciones y calidad

y 3) que la ciudad tiene un solo distrito central denominado distrito de negocios y es la

! véase Capello, R. (2007). “Regional Economics” pp. 40-61
2 Comprendida como la capa superficial de la superficie terrestre, incluyendo los recursos explotables que se
encuentran en el subsuelo.



zona de mayor atraccion para las empresas y consumidores (monocentrico). Dados tales
supuestos, la ciudad es analizada en una sola dimension: un radio que comprende

diferente distancias del centro a la periferia.

El modelo de Alonso define la renta como el remanente que queda, cuando se han
sustraido costos de produccion incluyendo costos de transporte y un nivel deseado de

beneficios, del ingreso obtenido por la venta del producto. Formalmente se expresa:

r(d) = (px— 1 — cx(d))x(d) (1.1)

Donde r, denota la unidad de renta; d, es la distancia del centro; py, el precio unitario del
bien producido por la empresa; 1, es el beneficio; ¢, costo unitario de produccion
incluyendo los costos de transporte; y x es la cantidad producida del bien. La ecuacion
(1.1) expresa la bid-rent o renta que el empresario esta dispuesto a pagar a diferentes
distancias del centro una vez que los costos y beneficios del empresario han sido

descontados del rendimiento.

De esta manera, la renta depende de la distancia al centro, debido a que el costo de
produccion incluye el costo de transporte. Asi una mayor cercania al centro implica
menores costos de transporte y gran proximidad a mercados mas amplios, obteniéndose
un mayor remanente entre valor de las ventas, y los costos de produccion y el beneficio.
Por lo que, una localizacion central conduce a una mayor disponibilidad a pagar una renta
del suelo. Por el contrario, una localizacion periférica permitira los mismos beneficios, si
s6lo es pagada una menor renta por la tierra. El ahorro en el costo de la tierra debe
balancear el elevado costo de transporte y el menor ingreso que implica localizaciones
alejadas del centro. Por lo que el gradiente de renta de postura es negativo. Es decir, que
la pendiente de la curva de renta del suelo (bid-rent) con respecto a la distancia del centro,
expresa la variacion en el costo de la tierra, debido al aumento de una unidad de distancia
con respecto al centro, lo que se denota como la variacién de la renta de la tierra con

respecto al aumento de la distancia igual a la disminucion de los beneficios, dados por el
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aumento de los costos de transporte y la disminucion de los ingresos, como se muestra en

la figura 1.

Figura 1: Curva de renta de suelo

Renta Unitaria

Curva bid-rent

Centro Distancia

Asi con una unidad de distancia hacia fuera del centro, la unidad de renta ofrecida para
mantener el mismo nivel de beneficio disminuye debido al incremento de los costos de
transporte y rendimientos decrecientes. Por lo que en cada unidad de distancia al centro,
si el empresario desea aumentar sus beneficios debe ofrecer una menor renta.
Inversamente a la misma distancia puede ofrecer una mayor renta si acepta menores
beneficios, de tal forma que es posible trazar las diferentes curvas bid-rent para una
empresa, con una misma pendiente, y cada una definida en la base de un diferente nivel
de ganancia el cual aumenta hacia el origen. Asumiendo como conocida la curva de renta
del mercado que refleja el costo real de mercado del suelo, curva (re), en la figura 2. Es
posible definir la localizacion 6ptima de la firma precisamente a lo largo de la curva de la
renta del mercado del suelo (re), las firmas eligen la localizacion que les proporcione los
mayores beneficios, situacién que alcanza en el punto donde es tangente a la curva (re)
con la curva mas baja de la curva bid-rent. En la figura 2, la localizacién de equilibrio, es

alcanzada en el punto E, y asi en la distancia dg al centro y con una renta igual a ro.
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Figura 2: Localizacion de equilibrio

Renta Unitaria

M

Centro . .
Distancia

La formacion de areas de produccion de bienes y servicios depende de cada empresa de
sus curvas de renta (bid-rent), cuya posicion y pendiente varian debido a la sensibilidad
gue presentan sus ventas y costos, respecto a la localizacion central. De manera que las
empresas se ubican en el espacio de acuerdo a su disposicion a pagar a cada distancia
del centro, lo que determina el uso del suelo. La estructura urbana del suelo en un modelo
monocentrico como en el planteado por Alonso es resultado de un patrén de sustitucion de
factores productivos, por lo que considerando que:

1. El precio de la tierra, principalmente la no residencial, varia en funcion de la
localizacion, mientras que el capital y la mano de obra en el espacio urbano se

considera esencialmente constante.

2. La relaciéon entre insumos (capital K, mano de obra, L y tierra, T) no tierra-tierra
variara a lo largo de la ciudad, donde la tierra tenderd a ser mas abundante en la
medida que se aleja del centro (véase figura 3).

3. Que el gradiente del valor del suelo mostrara una reduccion rapida exponencial al
aumentar la distancia con respecto del sector central.

Surge la sustitucion intra-urbana de factores que consiste en que la tierra se sustituya por
capital y mano de obra en la medida de su escasez. En el centro mayor escasez y valor,

propicia un uso mas intensivo como se muestra en la figura 3.
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Figura 3: Sustitucion de factores intra-urbana.

Insumos
No Tierra

Centro Tierra

Siguiendo la légica anterior se tienen los efectos intraurbanos de sustitucion de factores,
gue se observan claramente si se consideran las diferencias en requerimientos de suelo y

en intensidad de su uso de las actividades econdmicas:
1. Los servicios y comercio, elevada intensidad en el uso del suelo.
2. Laindustria, extensivo uso del suelo.

3. La vivienda depende de las preferencias del tamafio, sera intensiva en el centro

(apartamentos) y extensiva en la periferia, (residencias)

De manera que desde la perspectiva del modelo monocentrico, los servicios tenderan a

ubicarse en el centro, en tanto que la industria en la periferia.

1.1.2. Jerarquiay sistemas urbanos?

Por su parte la Teoria del Lugar Central basada en los modelos de Christaller (1933) y de
jerarquias y sistemas urbanos de Losch (1954). Parte de la existencia de sistemas
urbanos, constituidos de ciudades de diferente tamafio, determinados por la jerarquia de
los servicios y bienes que alojan, considerando para ello, la frecuencia de los centros
urbanos a cada nivel de la jerarquia y por tanto del area de mercado de cada uno de ellos.
Los cuales, toman en cuenta la existencia de numerosas ciudades de diferente tamafio

gue desempefian diferente funcion, la cual dependen en gran medida de su respectivo

* Capello, Roberta (2007). “Regional Economics” pp 65-69
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umbral, es decir, de la demanda minima necesaria para que un servicio sea producido

rentablemente y por tanto, ofrecido.

El modelo de Christaller explica como las actividades econOmicas, especialmente, los
servicios, se organizan territorialmente dentro de una jerarquia urbana mediante los
conceptos de umbral y rango. El rango de un servicio es la distancia maxima a la cual los
consumidores estan dispuestos a viajar para adquirirlo, considerando el maximo costo de
transporte que estd dispuesto a pagar. El umbral de la demanda de un servicio, es la
distancia a que hay poblacion suficiente para generar un nivel de demanda tal que resulte
rentable producir el servicio, es decir, un nivel de demanda que permite cubrir costos
incluyendo el beneficio que pretende obtener, lo cual depende de la densidad econémica
en el espacio que lo rodea- distribucién geografica de los consumidores. Asi el concepto
de umbral estd asociado a indivisibilidades de mercado: un bien es producido dentro de un
area local, si sus costos de distribucion, en términos de costos de transporte no exceden el
nivel de produccién eficiente. El rango debe ser al menos igual o mayor al umbral, para el
funcionamiento del area de mercado, que solo surge cuando existe suficiente demanda del
servicio para ser producido rentablemente y por tanto, ser ofertado. Lo que da lugar al
surgimiento del lugar central, localizado al centro del area de mercado, siendo la locacién
Optima, debido a que los consumidores localizados en esa area minimizan su costo total

de transporte.

En equilibrio, las areas de mercado circulares definidos por el rango del servicio asume la
forma de hexagono. Esta forma geométrica permite a Christaller mantener tres supuestos
fundamentales: 1) minimizacion de los costos de transporte para los consumidores, dado
gue el hexagono es la figura mas cercana al circulo. 2) distribucién equilibrada de la oferta
de servicio, de tal manera que todas las areas son atendidas y 3) la competencia entre

productores, que requiere que las areas de mercado no se sobrepongan.

De acuerdo a Christaller mas alla de que cada servicio determina el tamafio de su area de

mercado: servicios de alta calidad, son ofrecidos y producidos en grandes centros
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urbanos, que tiene rango mas extenso delimitan areas de mercado mas amplias que los
servicios de menor orden. De manera que el area de influencia de los centros de rango
inferior se inserta en la de los centros de nivel superior, a fin de beneficiarse de las
economias de aglomeracion. Asi que la ciudad con la mayor jerarquia engloba al conjunto
de los demas lugares centrales del sistema. Siendo esa ciudad la Unica que puede ofrecer
los servicios mas sofisticados de rango superior. En términos generales, est4 teoria
presenta una concepcioén jerarquizada de los centros urbanos, de acuerdo a la magnitud
de mercado y en funcion de esta los bienes y servicios que ofrece. Dada por una relacion

directa entre el umbral de la demanda y el tamafio del area de mercado.

Asi se tiene que desde el enfoque de las primeras aportaciones se conciben al espacio
como elemento pasivo, lugares proximos o con mejor acceso a la zona de interés atraen la
actividad economica. En donde, la localizacién de la actividad econdémica se produce
principalmente en funcién de los costos de transporte. No obstante, tales planteamientos,
no explican la dinamica de la creciente urbanizacion originada por el desarrollo de los
procesos de industrializacién y terciariacion. Que se asocia al concepto de economias
externas propuesto inicialmente por Alfred Marshall en 1890 y sistematizado por Weber en
1909. El cual explica que: la concentracién de industrias en un punto produce una serie de
reducciones de costos que afectan a todo el sector no pudiendo ninguna de las empresas
limitar el disfrute de esta ventaja a las otras. Dando origen a diversos desarrollos teéricos

posteriores sobre la localizacion industrial y el crecimiento.

1.2. Externalidades y concentracién industrial.

En la literatura econdémica, y en particular, de la economia regional y urbana se asume que
la concentracién, en el espacio geogréafico, de la industria en el ambito urbano, es
generada por ventajas de aglomeracion, especificamente, por rendimientos crecientes* a
escala derivados de externalidades® por acceso y tamafio, vinculos productivos y

desarrollo urbano. Por lo general, el uso de los términos externalidad y economia externa

* Si se duplican los insumos productivos, la produccién aumentara en mas del doble (los rendimientos crecientes a
escala pueden ser llamados economias de escala)
> El concepto de externalidad se refiere a la situacion en la que las acciones de un agente afectan directamente al
entorno de otro agente (Varian, 1992).
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son sinénimos en la mayor parte de la literatura econémica®.El primer planteamiento, de
las ganancias externas de la aglomeracion espacial de la actividad industrial y, que al
mismo tiempo, explican la concentracion espacial de la actividades econOmicas fue

realizado por Marshall (1890) y posteriormente, sistematizado por Weber (1929).

1.2.1. Economias Externas.

Marshall (1890) introduce el término de economias externas’ para referirse a aquella
situacion en que las empresas obtienen ventajas que provienen de fuera de la propia

empresa®e impulsan la concentracién geografica industrial:

e Disponibilidad e intercambio de inputs intermedios y servicios especializados;
e La posibilidad de contar con un amplio mercado de trabajo especializado y

e Los spillovers (derrames) tecnoldgicos y de conocimiento.

La distincion entre economias internas y externas formulada por Marshall es considerada
como base del desarrollo tedrico de las fuentes o determinantes microeconémicos de las
economias aglomeracion®: El concepto de la teoria de los “sistemas urbanos” de Hoover
(1937); las “economias externas y pecuniarias” de Scitovsky (1954); el de economias de
urbanizacién de las ciudades de Jacobs (1969); “distrito industrial” italiano de Becattini; y
los modelos elaborados por Fujita, Krugman y Venables (1999) de competencia

monopolistica de la “nueva geografia econdmica”; por mencionar algunos.

6 . . , . . . / , . .
Tradicionalmente, el término externalidad se ha asociado mds a la economia del bienestar, aunque desde mediados
de los afios setenta, es muy corriente encontrarlo en literatura de empresa, economia urbana y teoria del crecimiento.

7 Cabe sefialar gue la existencia de economias externas permite que existan rendimientos crecientes en una industria
aunque las empresas que la forman operen con costos rendimientos decrecientes. De esta manera se elude el
supuesto tedrico de convexidad que impide el crecimiento (Romer 1986).

8 “podemos dividir las economias derivadas de un aumento en la escala de produccion de cualquier tipo de
mercancias, en dos clases, en primer lugar, las que dependen de la evolucion general de la industria y, en segundo
lugar, los que dependen de los recursos de las propias individuales de las empresas que trabajan en ellas, en su
organizacion y la eficiencia de su gestion. Podemos Illamar a las primeras economias externas y a las segundas
economias internas.”(Marshall, 1920)

° Otras fuentes de economias de aglomeracion que surgen posteriormente y se destacan en la literatura son: el efecto
del tamafio de mercado interno (home market effect), las oportunidades de consumo en las ciudades (urban
consumption opportunities) y la busqueda de rentas (rent-seeking); ver por ejemplo, Rosenthal y Strange (2004)
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1.2.2. Externalidades pecuniarias y tecnoldgicas.

Tibor Scitovsky (1954) le dio avance a la definicion de economias externas de Marshall,
las cuales distinguié entre externalidades pecuniarias y puras o tecnoldgicas. Con las
economias puras o tecnoldgicas, se refiere a que un aumento en la produccién de la
industria en su conjunto, altera las relaciones tecnoldgicas entre insumos y productos de
cada firma, como sucede con las derramas de informacion o conocimiento. Esto es, un
aumento en la produccion de la industria aumenta el stock de conocimientos a través de
derramas de informacion en cada firma conduciendo a un incremento de producto a nivel
de las firmas. En la economia urbana, y en la Nueva Teoria del Crecimiento (NTC) las
externalidades tecnoldgicas su existencia es un supuesto basico. Donde la estructura de
mercado puede ser competitiva, dado que el tamafio de la firma no importa. En cuanto a
las economias pecuniarias estas son transmitidas en el mercado a través de sus efectos
sobre los precios en cada firma individual, los cuales pueden alterar su decision de
produccion, dos fuentes pueden ser la existencia de un gran mercado local de insumos
especializados y de mercado de trabajo. Una gran industria puede mantener un mercado
de insumos y mano de obra especializados, o que beneficia a las firmas de manera
particular. Contrario a las externalidades tecnoldgicas, las pecuniarias no afectan la

relacion tecnoldgica entre insumos y producto (Brakman et al 2009)

1.2.2.1. Externalidades pecuniarias.

Las economias externas pecuniarias Scitovsky las define como la interdependencia entre
productores a través de mecanismos de mercado que afectan el precio de los insumos y
de las ganancias

p1=G(x1, L1, K1,..., x2, L2, K2...) (1.2)

La funcion pl muestra como las ganancias de una empresa dependen no soélo de su
propio producto e insumos, sino también del producto e insumos de otras empresas. De
esta manera, los productores también son interdependientes de forma indirecta, a través
de los precios. Este tipo de interdependencias recibe el nombre de economias externas

pecuniarias (interdependencia indirecta), para distinguirlas de las economias externas
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tecnoldgicas (interdependencia directa). Las economias pecuniarias reducen los costos de
las empresas-menor costo de los inputs-acceso a un mercado de factores mas amplio,
acceso a bienes no rivales, mayor utilizacibn de la capacidad productiva, etcétera
(Segarra, 2000)

En La Nueva Geografia Econémica (NGE)™, las economias externas pecuniarias son la
base en la explicacion de la relacién a los beneficios de localizacion en el mercado central
(demanda) que lleva la conformacion de enlaces productivos (hacia atras y hacia delante).
Aunadas a las escala internas que se relacionan con la minimizacion de costos
(produccioén y transporte) a nivel de la empresa y a la estructura de mercado las empresas
de tipo monopolio, son los factores que explican la concentracién industrial en el modelo

centro periferia.**

1.2.2.2 Externalidades tecnoldgicas.

De acuerdo con Scitovsky, las economias externas tecnoldgicas (non-market) existen
cuando la produccion (x1) de una empresa depende no solo de los factores de produccién
(11, k1, ...) utilizados por la empresa, sino también de la produccion (x2) y la utilizacion de
los factores (12, k2, ...) de otra empresa o0 grupo de empresas. Lo anterior, es expresado
matematicamente en la ecuacién (1), donde la existencia de economias externas se indica

por la presencia de variables en la segunda parte de la funcion:

X1 = f(Ll,Kl,..., X2, L2,K2) (13)

1% Que se refiere a los desarrollos de Fujita, Krugman y Venables (1999) conocidos como “nueva geografia econémica”
cuya construccidn tedrica se basa en rendimientos crecientes, economias de escala y competencia imperfecta. En el tal
modelo las relaciones de los rendimientos crecientes con la aglomeracion espacial se fundamentan en la interaccién y
equilibrio entre fuerzas opuestas: Fuerzas centripetas — encadenamientos, mercados laborales densos, conocimientos
indirectos y otras economias externas- que promueven la concentracion espacial de las actividades econémicas. Y las
fuerzas centrifugas-factores inmoviles fijos, alquiler del suelo desplazamientos congestidn y otras des economias que
se oponen a la concentracién.

11 .z , . . . . .z ,
La relacién entre las economias de escala, pecuniarias e internas, se basa en el nivel de desagregacion, las economias
de escala internas se analizan a nivel de la empresa, mientras que las pecuniarias a nivel industrial comprendiendo
externalidades del tamafio mercado y enlaces productivos.
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Dado que f(*) es una funcién de produccidn, las economias externas se manifiestan como
una peculiaridad dentro de la funcion de produccién, por lo que se denominan economias
externas tecnoldgicas. Asi pues, las economias externas tecnoldgicas son aquellas
economias externas que se derivan de la interdependencia directa entre productores, en el
marco de la teoria general de equilibrio (Scitovsky 1954). Dos ejemplos, de este tipo de
economias externas son: que la empresa que se beneficia del mercado de trabajo creado
por el establecimiento de otras empresas, y que varias empresas utilicen un recurso que

es libre, pero limitado en oferta como una carretera.

Cabe sefialar, que si se considera el conocimiento como factor de produccién®?, se
observa un tipo especial de economias externas tecnolégicas: los spillovers tecnoldgicos y
de conocimiento entre las empresas®®. La introduccién del progreso técnico en la funcién
de produccion hace que en presencia de spillovers de conocimiento entre empresas, la
produccién (x1) de una empresa dependa no soélo de los factores de produccion utilizados
por la empresa o de la produccion y la utilizacién de factor de otra empresa, sino también
del conocimiento acumulado (gl) por las otras empresas (g2...gn) siempre que este pueda
transmitirse por mecanismos directos de no mercado (cooperaciébn entre empresas,
contactos entre unidades productivas), o por mecanismos indirectos (por el entorno), a

través del intercambio informal a nivel personal:

X1 = f(L1,K1,01. .., X2, L2,K2,02) (1.4)

La importancia de considerar al conocimiento y tecnologia como un insumo, asi como la
existencia de spillovers de conocimiento y tecnolégicos’*, radica en que tales factores

inciden en los procesos de innovacién de las empresas, tanto a nivel de la produccion

2 La teoria del crecimiento endégeno desarrollado inicialmente por Romer (1986) y Lucas (1989), cuyos modelos
conciben a la tecnologia como un factor de produccién y con ello como un elemento endégeno que determina el
crecimiento en base al conocimiento, el capital fisico y humano.
B Al asumir externalidades positivas relacionadas con la tecnologia y conocimiento, este nuevo tipo de modelos
sustituyeron a los modelos neoclasicos de rendimientos constantes y competencia perfecta, por modelos de
rendimientos crecientes y competencia imperfecta.
1 Krugman (1991) indica la importancia de la tecnologia de la siguiente manera “...hemos reservado para el final el
factor determinante de la concentracién industrial que muchos economistas habrian puesto en primer lugar a saber:
los efectos mds o menos puros que se producen como resultado de la osmosis de conocimientos entre empresas
préximas la tecnologia esta de moda...”
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como del producto, lo que determina su competitividad y posicionamiento en el mercado e
industria y en consecuencia su crecimiento. Dichas implicaciones de los spillover
tecnologicos sobre el crecimiento de las industrias y ciudades son analizadas en las

teorias de externalidades dinamicas o de conocimiento.

La unién de las teorias del crecimiento asimétrico de causacion circular acumulativa y
concentrado, contrario al supuesto neoclasico de que el crecimiento es exégeno y
relajando el supuesto de rendimientos decrecientes, dieron origen a la teoria del

crecimiento endogeno inicialmente propuesta por Romer (1986) y Lucas (1989).

1.3. Economias de aglomeracion.

Webber (1929), en su desarrollo deductivo-conceptual en la funcion del costo de trasporte
y los niveles de los salarios en las decisiones de localizacion de las empresas, percibe que
cada sistema econdémico tiene su propia l6gica de construccién del espacio urbano. Por lo
que incorpora algunos elementos caracteristicos de la naturaleza social de la produccion.
Introduce los “factores de aglomeracién” definidos como una ventaja o un abaratamiento
de la produccion o comercializacion que resulta del hecho de que la produccién o
comercializacién se realiza en un grado considerable en un lugar (Webber, 1929:126),
estos factores pueden hacer que el coste de produccion descienda en algun otro punto;
mediante el acceso a los mercados; vias de comunicacion; mano de obra, servicios y
proveedores especializados. Por lo que, la planta tenderia a instalarse alli donde producir
es mas barato, siempre y cuando el ahorro en los costos de produccién superen el
aumento de los costos de transporte, asi la nueva localizaciébn no es el 6ptimo de
reduccion de los costos de transporte. Con lo cual el concepto genérico de economias de
aglomeracion se establece como un elemento que determina la localizacion de la actividad
econdémica en relacidén con las ventajas obtenidas por las empresas al localizarse en un
area densamente industrializada. Donde la base del mecanismo de aglomeracion deriva
de que, las industrias manufactureras tienden a concentrarse en un numero limitado de
localizaciones, con el objetivo de minimizar los costos de transporte (definido respecto a la
localizacion de los mercados de insumos y de los productos) y costos de produccion

(mano de obra). En otras palabras, aprovechar, las relaciones entre las empresas
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constituyen las economias de aglomeracion, incluyendo a los servicios en las relaciones

entre las empresas constituyen las economias de aglomeracion.

1.3.1. Economias de localizacion y urbanizacion.

Hoover (1937) clasifica y generaliza las fuerzas que generan las economias de
aglomeracion de Weber. La clasificacion de Hoover se origina al dividir las economias de
aglomeracion en economias internas de escala, economias externas a la firma e internas
a la industria (economias de localizacién), y economias externas a la industria; e internas

al area de localizacion (econémicas de urbanizacion).

Las economias internas de escala se producen dentro de la planta productiva, por lo que
la empresa puede internalizar los beneficios. Se derivan de la especializacion y division del
trabajo en la produccion, de la existencia de indivisibilidades, del incremento de tamafio de
la planta y del manejo de recursos en grandes cantidades, asi como de la disminucion de
los costos de transaccion al integrar verticalmente diferentes procesos productivos en una
planta. De esta manera, dada una tecnologia, al incrementar el volumen de produccion de
la planta disminuyen los costos, lo que implica, el aumento los rendimientos por causa de

la escala de produccion. Proceso sujeto al tipo de mercado en el que actlie la empresa.

1.3.1.1 Economias de localizacion.

Las economias de localizacion, son las ventajas derivadas de la localizacién concentrada
de empresas pertenecientes a la misma industria o sector productivo. Estas ventajas se
deben a que se comparte un mercado de trabajo, proveedores especializados, y a la
generacion de spillovers tecnoldgicos y de conocimiento. A partir de las ideas de Marshall
(1890), Henderson (1988) argumenta que las fuentes mas importantes de economias de
localizacion son: i) la especializacion intra-industrial, donde un mayor tamafo industrial
permite mayor productividad entre firmas en funciones o fases especificas del proceso de
produccion; ii) el mercado laboral, donde el mayor tamafio industrial reduce los costos de

busqueda de trabajadores con habilidades especificas para dicha industria; iii) la mejora
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de la comunicacion entre las empresas que incrementa, la velocidad en la adopcion de
innovaciones; y iv) la obtencién de economias de escala en la provision de insumos
intermedios y servicios publicos a las necesidades técnicas de la industria particular.
Explica que un claro ejemplo de economias en el mercado laboral y de ‘economias de la
comunicaciéon’ derivadas de la localizacion lo constituyen los parques tecnolégicos de la

industria informatica en Silicon Valley en Santa Clara, California.

1.3.1.2. Economias de urbanizacion.

Las economias de urbanizacién, plantean mayores problemas de acotacién que las
economias de localizacién, aunque, en general, existe el consenso de que se trata de
economias externas a la industria (sector) e internas al area de andlisis. Para Hoover
(1937) se derivan del incremento en el tamafio econdmico total de una localizacion y de un
mercado de trabajo eficiente, flexible y cualificado. Henderson (1988) por su parte, explica
que mientras diferentes industrias pueden experimentar distintos grados de economias de
urbanizacién, sélo el tamafio y diversidad del area urbana y no la especializacion en una o
pocas industrias tienen efectos de escala relevantes. Desde esta perspectiva, las
economias de urbanizacion reflejan beneficios para los establecimientos derivados de
operar en un entorno amplio y diverso, donde puede encontrarse, un mercado laboral

grande y un extenso sector de servicios que interactla con el de las manufacturas.

En cuanto al entorno amplio y diversificado elementos identificados como fuentes
economias de urbanizacion. Las ciudades grandes actian como un "almacén urbano" que
permite a las empresas de tamafio reducido especializarse en algun tipo de produccién sin
la necesidad de que éstas provean la totalidad de servicios requeridos en el proceso
productivo. Los autores argumentan que las infraestructuras publicas, son asimismo una
importante fuente de economias de urbanizacioén, ya que adecuadas vias de comunicacion
y transporte, por ejemplo, en un area urbana reducen significativamente el costo de
realizar negocios para todo tipo empresas dentro del ambito geografico. Duranton y Puga
(2004) afirman que los rendimientos crecientes de la diversidad se generan de la ventaja
productiva de acceder a una variedad mas amplia de insumos intermedios en las ciudades

grandes. Bajo este escenario, el incremento en los factores de produccidén se asocia con
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una mayor cantidad de proveedores de bienes intermedios diferenciados, lo que tiende a
reducir costos a los productores finales al gozar de una amplia variedad de

suministradores.

Las economias de urbanizacion también son relacionadas con la generacion de
innovacion continua y el flujo constante de informacién nueva en el entorno urbano.
Jacobs (1969) distingue la diversidad del entorno urbano como principal fuente de
generacion de economias externas™, al generar procesos de fertilizacién cruzada entre
empresas situadas en industrias diferentes. En las economias de urbanizacion, la variedad
de actividades locales tiene un papel crucial en el proceso de innovacién, debido a que

amplia la capacidad de las economias de continuar creando bienes y servicios.

1.3.1.3 Economias dindmicas- tecnoldgicas.

Una version particular de las economias externas, extendida recientemente es la
diferenciacion entre economias externas estaticas y dindmicas, planteada en Glaeser et al.
(1992)*°. Distincién usada para separar los efectos que a lo largo del tiempo se habian
incluido en las categorias de economias externas de localizacion y urbanizacién, en
economias externas relacionadas con los spillovers de conocimiento (dinamicas), y en las
que se derivan de otras fuentes (estaticas)’’. La diferencia entre ambas radica, en que las
teorias de externalidades dinamicas explican simultaneamente coémo se forman las

ciudades y por qué crecen, mientras que las teorias de externalidades estaticas,

> Chinitz (1961) ya habia observado que las grandes areas urbanas estaban mas diversificadas que las pequefias, y
opinaba que esto conferia mas estabilidad en el crecimiento de estas grandes areas.
'8 Las economias externas estéticas corresponden al marco inicial planteado por Scitovsky, al cual al agregarse, en
presencia de spillovers de conocimiento, el progreso técnico y el conocimiento, dan origen a las denominadas
economias dindmicas.
'7 Las economias externas estaticas son, por defecto, el resto de externalidades que se consideran como generadores
de economias externas de localizacidn y urbanizacién, y que no se asocian con los spillovers de conocimiento. Segun
Glaeser et al. (1992), las economias externas estdticas explican la especializacién en el territorio, pero no contribuyen
al crecimiento. Entre los factores que explican la especializaciéon en el territorio, algunos no son propiamente
externalidades (recursos naturales, ventajas en costos de transporte) y otras son las externalidades estaticas
(localizacion): proveedores especializados y mejor comunicacion con proveedores, y acceso a un mercado de trabajo
especializado. Las economias de urbanizacidn estaticas explican la localizacion de empresas en las ciudades debido a la
existencia de importantes economias pecuniarias, en la terminologia de Scitovsky, generadas por el elevado volumen
de la demanda local, el ahorro en costos de transporte que se deriva de servir a un mercado local, y la demanda
inducida por las rentas salariales locales al entrar en el circuito de consumo de la ciudad.
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representadas por las economias de localizacion y urbanizacion, explican la formacion y

especializacion de las ciudades, pero no su crecimiento.

Asi, las economias dindmicas se asocian con los spillovers de conocimiento como
principal factor de generacion de crecimiento en las ciudades (Glaeser et al. 1992). Son
economias de tipo tecnoldgico, a partir de la nomenclatura de Scitovsky, porque las
mejoras e innovaciones de una empresa afectan directamente a la productividad de otras
empresas sin que exista compensacion. Las teorias de externalidades dinamicas se
agrupan en tres bloques: Marshall-Arrow-Romer (MAR), Porter y Jacobs. Las
externalidades MAR y Porter son la version dindmica de las economias de localizacion,
puesto que se derivan de los spillovers de conocimiento en industrias especializadas
geogréaficamente concentradas. Las externalidades MAR se inspiran en los trabajos de:
Marshall (1890): la concentracion localizada de industrias genera spillovers de
conocimiento entre empresas, estos spillovers son generadores del crecimiento; Arrow
(1962): los incrementos en la renta per capita no pueden explicarse simplemente por
incrementos en la ratio capital-trabajo, sino de que el conocimiento se incrementa en el
tiempo. El conocimiento debe ser adquirido (learning), y el aprendizaje se lleva a cabo
durante la actividad, en un intento de resolver un problema en actividades no repetitivas
(learning by doing), puesto que el aprendizaje asociado a la repeticion esta sujeto a
rendimientos decrecientes. Romer (1986), asume un modelo de crecimiento a largo plazo
en el cual el conocimiento es un input productivo con productividad marginal creciente. La
creacion de nuevo conocimiento por una empresa tiene efectos externos positivos sobre
las posibilidades de produccion de otras empresas, puesto que el conocimiento no puede

ser patentado.

Lo que caracteriza a la teoria MAR frente a la de Porter (1910) es que en la primera se
inserta en un marco “schumpeteriano”, en el cual el monopolio local es mejor para el
crecimiento que una solucién de competencia, porque internaliza los spillovers y acelera el
crecimiento. Por su parte, Porter sostiene que en un marco de especializacion localizada,
la competencia fomenta que las empresas deban buscar y adoptar mas rapidamente las

innovaciones, si no desean que sus competidores las superen y las desplacen fuera del
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mercado. Por tanto, el incentivo a innovar debe ser mayor cuanto mas alejado esté el

mercado del monopolio y mas se acerque a la competencia perfecta.

Las externalidades tipo Jacobs (1969) son la parte dinAmica de las economias de
urbanizacion. Las empresas localizadas en el interior de las ciudades reciben spillovers de
informacion y conocimiento de otras empresas de sectores distintos, 1o que les permite
mejorar sus procesos productivos y generar crecimiento (fertilizacién cruzada). Por lo
tanto, la diversidad, mas que la especializacién, es la fuente de crecimiento, y el entorno
mas rico en diversidad se da en el interior de las ciudades. Al tratarse de un entorno de
pequefias empresas que no tienen poder de mercado, actian en un entorno competitivo,
mientras que los monopolios inhiben el proceso de crecimiento de las ciudades. Asi las
externalidades tecnolégicas son un factor primordial para comprender la estructura
industrial de una ciudad o de una region; las dos divisiones: especializacion (MAR y
Porter) y diversidad (Jacobs); no se contraponen, sino que resultan de las diferentes

caracteristicas de la industria y de sus diferentes ciclos del producto.

1.4. Alcance de las economias de aglomeracién.
1.4.1 Alcance industrial: especializacion y diversidad.

En cuanto a la estructura industrial y tamafio de una ciudad o de una regién. Uno de los
debates en la literatura empirica acerca de las externalidades de concentracion tanto
estaticas como dindmicas se centra en su alcance industrial. En particular, el debate ha
sido si las economias de aglomeracidén se generan por el tamafio urbano y la diversidad
asociada a dicho tamafo, o bien por la concentracion espacial de la actividad de una
misma industria. En otras palabras, si las grandes ciudades son mas productivas por la
generacion de economias de urbanizacién o porgue tienen una composicion industrial de
ciudades especializadas; es decir, por tener una composicion industrial que se beneficia

en mayor medida de las economias de localizacion.
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Al respecto, en la literatura reciente existe una nocion general, a partir de Duranton y Puga
(2001), acerca de que la naturaleza industrial de las economias de aglomeracion cambia
de acuerdo a la fase en que se encuentre el desarrollo del producto; de esta forma,
justifican la coexistencia de ciudades especializadas y diversificadas. Un trabajo que va en
este sentido es el de Henderson (1988), quien argumenta que las economias de
urbanizacion y los procesos de fertilizacion cruzada del entorno diverso son mas
importantes en las primeras fases del crecimiento de una industria, estimulando a que ésta
se localice en las ciudades mas grandes; argumenta que en la medida en que la industria
se desarrolla, la produccién tiende a desplazarse hacia ciudades de menor tamafo, en

donde dominan las economias de localizacion.

Asi, las externalidades tecnoldgicas dentro de los ambientes de especializacion y
diversidad, reflejan los ciclos de vida de las industrias. En las fases iniciales donde la
movilizacion de las empresas y los flujos tecnolégicos son de gran intensidad, las
industrias se localizan en entornos diversificados; en las etapas de maduracion la
movilidad de las empresas disminuye, el conocimiento intrafirma aumenta y las empresas
tienden a localizarse en entornos menos densos, donde los mercados de trabajo internos y
la reduccién de determinados costos (salariales, renta del suelo, etcétera) superan los

beneficios de las externalidades que ofrecen los nucleos urbanos méas densos.

1.4.2 Alcance geogréfico: tamafio urbano

En la literatura sobre economia urbana existe el consenso de que la existencia de las
ciudades se da porque la proximidad genera ventajas; es decir, se reconoce que la
distancia geogréfica es fundamental para comprender las ciudades. Bajo esta perspectiva,
si los agentes se encuentran fisicamente proximos existe un mayor potencial para
interactuar; lo contrario sucede si esta proximidad se reduce; en otras palabras, la
literatura tedrica y empirica sefiala que las economias de aglomeracion se atentan con la
distancia. Al respecto Chinitz (1961), argumenta que las economias externas son mayores
en las grandes ciudades, las cuales son industrialmente mas diversificadas ya que
considera que ciudades especializadas en pocas industrias, y dominadas por grandes

plantas pueden ser deficientes en ciertos servicios auxiliares.
26



Henderson (1988), explica que mientras que diferentes industrias pueden experimentar
distintos grados de economias de urbanizacion, sélo el tamafio y diversidad del area
urbana y no la especializacion en una o0 pocas industrias tiene efectos de escala
relevantes. Desde esta perspectiva, las economias de urbanizacion reflejan beneficios
para los establecimientos derivados de operar en un entorno urbano amplio y diverso en
donde puede encontrarse, un mercado laboral grande y un extenso sector de servicios que
interactda con el de las manufacturas. Pone de manifiesto que, en términos brutos, los
recursos son mas productivos en las ciudades grandes que en las pequefas. Si esto no
fuese cierto, afirma, las ciudades grandes con los mayores costos de congestién ahi
prevalecientes no podrian ofrecer mayores salarios necesarios para atraer poblacion. Una
explicacion de las mayores productividades observadas en las ciudades grandes puede
obedecer a que, en éstas, las economias son de urbanizacién, por lo que los recursos son
mas eficientes en este tipo de entornos; ello permite ofrecer salarios mas elevados. El
autor menciona que esta justificacion, sin embargo, no explicaria la existencia y

preservacion de ciudades de menor tamafio.

La explicacion general, es que las ciudades grandes son mas productivas porque su
composicién industrial es diferente a la de las ciudades pequefias. Henderson argumenta
que las ciudades pequefas albergan tipos de industrias con reducidas economias de
localizacion, mientras que las ciudades grandes albergan industrias con elevadas
economias de localizacion. Sin embargo, una vez que se consideran las condiciones de
consumo costos de congestion, los dos tipos de ciudades son igualmente eficientes. El
autor expone, en este sentido, que las industrias con elevadas economias de localizacion
requieren simplemente un mayor tamafio urbano para explotar su potencial. En este
contexto, las economias de localizacion pueden explicar el hecho de que no toda la
produccion se concentre en un reducido nimero de ciudades extremadamente grandes,

como se plantea en los modelos que Unicamente consideran economias de urbanizacion.

27



1.5. Patrones de localizacion de las actividades econdmicas en los centros

urbanos.

En perspectiva la relacion entre la estructura productiva y la urbanizacion se atribuye,
convencionalmente a la existencia de economias externas, en las ciudades, que hacen
posible el aumento de productividad y rentabilidad de las empresas. En primer término,
desde la perspectiva de las teorias y modelos del lugar central y localizacién se tiene que
las ciudades y espacios urbanos en general, surgen del acceso y concentracion de
mercados metropolitanos que minimizan costos. De la concentracién, se originan
dindmicas que generan, economias de localizacion, que surgen de la articulacion territorial
de las firmas. A las que se agregan las economias de urbanizacién, derivadas de la amplia
utilizacion de infraestructura y servicios urbanos, cuya dotacién alcanza sus niveles
maximos en justamente en las grandes metrépolis. A partir de los modelos de lugar
central, teorias de localizacion y de las economias de aglomeracion, y de su propia légica
se plantean, los principales factores, tales como, la jerarquia de bienes, umbral de
demanda e intensidad de uso de suelo, determinan los patrones generales de distribucion

de las actividades econdGmicas, en particular, para el caso la industria y servicios.

1.5.1 Localizacion de las actividades econdmicas: industria, comercio y servicios.

En general, las actividades se distribuyen en el espacio urbano, siguiendo un modelo
jerarquico, yendo de los comercios y servicios de umbral de demanda elevado a las
funciones mas comunes, conformando subcentros comerciales de menor tamafio. Los
comercios y los servicios personales se localizan en principio conforme a la teoria de los
lugares centrales. Mientras, mas especializado sea el comercio, y mientras mas necesite
un area de mercado importante, es decir, cuanto, mas elevado sea su umbral, mas
buscaran localizarse al centro comercial de la ciudad. En la medida en que efectivamente
el centro de un espacio urbano constituye, el equivalente del lugar central de mayor rango,
en un sistema de lugares centrales, como la teoria de los lugares centrales, postula el
lugar mas alto en la jerarquia ofrece la gama completa de funciones, pero es el Gnico en
tener las funciones del rango mas alto. Por lo que, los comercios y servicios tradicionales

(de bajo umbral) se encuentran tanto en el centro como en los subcentros.
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Las industrias manufactureras, por su parte, no suelen buscar, las localizaciones

centrales, por tres razones:

e Comparativamente con otras funciones, utilizan mucho espacio, para la produccion
y almacenamiento de materias y mercancias. El precio elevado del suelo en el

centro las empuja a localizaciones mas alejadas.

e Mas que otras actividades son sensibles a las vias de transporte de mercancias, el

congestionamiento vial del centro, es por tanto, un factor de repulsion.

e Tienen menos necesidad de estar cerca del centro la ciudad que otras actividades
parte de su produccion se exporta fuera de la region, ademas de que esta
produccién suele estar destinada, a una demanda intermedia, por lo que es menos

probable que en el centro se encuentre se encuentre su mercado.

De esta manera, el consumo de espacio para los establecimientos industriales, aumenta
en funcién de la distancia al centro. Cuanto mas utilizadoras extensivas sean del espacio
menor serd el beneficio para las empresas y mas se alejan del centro. En suma las
actividades que ocupan mas espacio tenderan a salir del centro. Tendencia que
actualmente se observa en las grandes ciudades, esto es, la expulsién de las industrias

hacia localizaciones mas alejadas, en beneficio de las actividades del terciario superior.

16. La estructura productiva de los grandes espacios urbanos
1.6.1. La base econdmica del centro urbano: servicios superiores y a las empresas.

La literatura internacional reciente hace referencia a dos grandes tendencias que se
desprenden de estudios empiricos para paises industrializados*®. Una es el movimiento de
desconcentracion a costa de las ciudades mas grandes y en beneficio de las ciudades
medianas y pequefias, de industrias de baja y mediana tecnologia. La otra, en contraparte,

una fuerte concentracién en las ciudades mas grandes, de lo que puede llamarse terciario

8 véase Polese, M. y Shearmur, R. (2006)
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superior 0 servicios de alta productividad y umbral de demanda. Tal proceso, obedece a
gue las actividades terciarias superiores (elevados umbral y rendimientos) implican precios
del suelo elevados en el centro, debido, a los factores que estan en la base de la
centralidad de la ciudad, los costos de comunicacidon interpersonal (intercambio de
informacion) que les representa a dichos servicios. Por lo que en el centro de una ciudad,
CBD™, es en donde la prestacion de servicios, constituye la principal actividad de base
econémica®®, sobre todo en las grandes metrépolis de los paises industrializados. Que
segun evidencia empirica, de coeficientes de localizacion, son los servicios a las empresas
(incluyendo aqui los servicios financieros, los trasportes y las comunicaciones) los que se

encuentran concentrados en el centro.

1.6.2. Los centros urbanos modernos en la transformacion de la informacion.

La demanda de suelo en el centro, depende de la demanda de servicios superiores, y por
tanto del precio y de la importancia de los costos de interaccion. Tres grandes grupos de

actividades tienen una importancia particular:

1. Las sedes y oficinas de administracion de las empresas del sector manufacturero y

del sector de las comunicaciones, transportes y energia;
2. Los servicios financieros incluyendo las aseguradoras e inmobiliarias y

3. Los servicios a las empresas, sector que incluye a las oficinas de asesoria (en
ingenieria, informatica y gestion, etc.), asi como los despachos de contadores,

abogados y arquitectos.

Yla sigla CBD, es la abreviacién de Central Business District, designa a menudo, centro de negocios y centro, que son
sinébnimos (Pdlese, 1998)
20 g| enfoque de la base econdmica se basa en la demanda, supone una economia dicotémica, que distingue entre las
actividades bdasicas y no basicas. Su central es que el crecimiento regional esta determinado por el crecimiento de las
actividades basicas de la region. Definidas como aquellas que producen bienes y servicios de exportacién y por tanto
traen recursos monetarios externos a la regién vez, el crecimiento de las actividades basicas depende de la demanda
externa de su produccion. Las actividades “no basicas” definidas como las actividades que sirven exclusivamente a los
mercados locales o regionales de consumo final e intermedios dependen de la demanda alcanzada y del ingreso
generado por las actividades exportadoras o bdsicas. Ello implica que las actividades no basicas tienen un papel pasivo
en el crecimiento econdémico
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La caracteristica de los servicios financieros y a las empresas, es la transformacion de la
informacion. Por lo que el costo de transporte (0 mas bien de comunicacion) de la
informacion es sobre todo funcion de la frecuencia de los contactos interpersonales
directos juntas y otras reuniones. Las oficinas que se agrupan en el centro de la ciudad y
aceptan pagar alquileres elevado son por definicion, sensibles a los costos de la
comunicacion interpersonal. Cuanto mas elevados sean los precios relativos en el centro,
mas acentuada es la especializacién intra-urbana de las funciones y mas se caracteriza la
estructura de empleo del centro por funciones de de alta productividad y umbral elevado,

como es el caso de los servicios financieros.

Por lo que la desconcentracion de la industria manufacturera, por una parte, y la
concentracion de los servicios superiores, por otra, no son hechos independientes. Ambos
estdn estrechamente relacionados. Los fundamentos econdmicos mencionados
anteriormente, son sintetizados por Henderson (1997). La concentracion de los servicios
superiores —el sector mas dinamico de las economias modernas— en las grandes ciudades
hace aumentar los precios del suelo y los salarios, acentuando también los problemas de
congestion vial. Por lo tanto, las industrias que no pueden asumir los precios inmobiliarios
elevados ni los altos salarios, sensibles a la congestion vial, van en busca de otra
localizacion (Henderson, 1997). Se trata generalmente de industrias de bajo (o mediano)
contenido tecnoldgico, industrias que suelen ser importantes consumidoras de espacio, y
por lo tanto, sumamente sensibles a los precios del suelo. Asi, es en la periferia de las
grandes aglomeraciones y en las ciudades medias donde se encuentran las grandes

plantas de fabricacion de automdviles, de electronica y de otros equipamientos pesados.

1.7. La tercerizacién de las economias y los espacios urbanos: el progreso

técnico y la competitividad.

La evolucion de las economias nacionales, practicamente, ya no se limita a la transicion
del sector primario al sector secundario. Pues en cierto sentido el sector manufacturero,
muestra hoy en dia, el mismo destino que el sector primario, en este caso frente al
terciario. Concretamente, la terciarizacion de las estructuras del empleo que caracteriza

actualmente las economias de los paises avanzados, principalmente en sus espacios
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urbanos mas grandes. Fendmeno denominado como terciarizacion, o desindustrializacion.
Que en ambos casos se hace referencia a la decadencia (tanto relativa, como absoluta)

del sector manufacturero y en contra partida, la ascension del sector terciario.

En la literatura, se identifican dos fuertes tendencias, que explican la terciarizacion de las
economias, y los espacios urbanos. La primera, es la relacionada al creciente progreso
tecnologico en los procesos productivos de las actividades industriales, que ha aumentado
su productividad y crecimiento, en particular, en las de alta tecnologia, en donde la fuerza
de trabajo es un insumos prescindible, liberando fuerza de trabajo y provocando, asi su
desplazamiento hacia actividades, en las que constituye el principal factor como lo son el
comercio y los servicios. La segunda, es el aumento de la competitividad derivada de la
liberalizacibn comercial, que ha impulsado la consolidacion de modos de produccion
flexibles y descentralizados (Garrido, 2006). La produccion flexible ha implicado la
externalizaciéon de funciones, esto es, que las empresas industriales han reducido e
incluso eliminado ciertas funciones y departamentos, de administracién, legales, de
computo, de publicidad, de mantenimiento, de mercadotecnia, etc., las cuales han ido
contratando en despachos externos que prestan dichos servicios especializados,
denominados de orden superior por su alta productividad. Tal proceso es referido como
industrializacion del sector terciario, y considerado la base de la actual revolucion
industrial. La descentralizacion de la produccién, por su parte, ha consistido en la
localizacion de las funciones de direccion, administracion, estrategia y marketing, de las
empresas en los centros urbanos, pues es justamente en los espacios urbanos, es en
donde hay mayor flujo y disponibilidad de informacion relevante, asi como capital
financiero y humano que requieren para tales actividades, por lo que en consecuencia, es
en estos en donde se concentra oferta de los servicios superiores, siendo esta misma

l6gica la que explica su creciente terciarizacion.

Asi se tiene que la dinAmica actual de los grandes centros urbanos, se ha caracterizado,
por la tendencia hacia la predominancia de actividades comerciales y de servicios,

impulsado por mayores rendimientos derivados, del progreso tecnoldgico, la
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competitividad y la evolucién de las estructuras de consumo. Frente al declive en su

estructura productiva de la actividad industrial.

1.7.1. EI cambio estructural y el diferencial de productividad entre industria y

servicios.

En general, la terciarizacion del trabajo, obedece al continuo y creciente aumento, del
progreso tecnoldgico, que implica innovaciones en los procesos productivos, que elevan la
productividad de los trabajadores del sector manufacturero. Por lo que los procesos
modernos de produccion exigen, proporcionalmente cada vez menor “brazos” y cada vez
mas Know How, en forma de actividades de asesoria, de concepcion, de investigacion, y
de desarrollo. Siendo estas tareas mas intensivas en conocimiento, la base de lo que se
denominan los servicios a la produccidén. En consecuencia, para que la economia pueda
seguir creciendo, la mano de obra se desplaza constantemente hacia los sectores de
actividad donde es mas productiva, tomando en cuenta las diferencias de elasticidad-
ingreso de la demanda. Es decir, que en la medida que la productividad del sector
manufacturero, aumenta mas rapidamente que la cantidad de bienes fabricados, se
produce necesariamente con el tiempo, un desplazamiento de la mano de obra hacia los

servicios y el comercio.

Es la diferencia en el crecimiento relativo de la productividad la que actla sobre todo en el
sector terciario. Se trata de tareas en las que la maquina no reemplaza tan facilmente al
hombre, y en las que los aumentos de productividad se realizan mas lentamente. Cuanto
mas aumenta la productividad global, gracias a la introduccion de nuevas tecnologias de
produccién més se desplaza la mano de obra hacia actividades en las que la persona
conserva ventajas comparativas sobre las maquinas, por un lado, actividades no
estandarizadas y no rutinarias, como es el caso del comercio y servicios al consumidor y/o
personales, y por otro, servicios con elevado requerimiento de know how, como es el caso
de los empleos terciarios modernos orientados al produccion, en los que cobra cada vez

mayor importancia el capital humano.
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1.7.2. Laindustrializacion del sector servicios: terciarizacion de la produccion.

A medida que las empresas manufactureras han ido adoptado modos de produccion
flexible, especializandose cada vez mas en la produccion, encargan a otras empresas, el
suministro de servicios de los que antes se habian dotado. Han impulsado la terciarizacion
del sector industrial. Ocurriendo asi una ampliacion del sector terciario, en otras palabras,
la terciarizacion de las economias resulta en parte de un movimiento de especializacion y
divisién del trabajo. Como lo deja entender el término produccion, estos servicios en rapido
crecimiento son una extension del aparato de produccion de bienes en tal sentido. Por lo
gue Polese (1998) sugiere que seria mas apropiado considerar también la industrializacion

del sector terciario, en la desindustrializacion de las economias urbanas.

1.7.2.1. La meta-industrializacion de los servicios.

En este sentido, Garza (2006), plantea que la base de la revolucion terciaria ha sido el
crecimiento de los servicios al productor, explica que la tendencia estructural hacia la
predominancia de los servicios, ha sido impulsada por la industrializacién del sector
terciario, que también se denomina como metaindustrializacién, y que supone a las
actividades industriales como las Unicas productivas, por lo que, son las que tienen una
mayor dinamica de crecimiento, la cual, trasciende sus espacios de produccion y los
vinculados de las manufacturas, hacia los servicios que demanda, como los financieros,
los de asesoria legal, técnica, y marketing, entre otros, convirtiéendose en la base de la

revolucion terciaria.

La metaindutrializacién ha sido acrecentada por la mayor competitividad que ha implicado
la liberacion, llevando a la modernizacion de la gestion de las firmas industriales,
concretamente al adelgazamiento de su administracion y a la adopcion de modos de
produccion flexibles, asi como fusiones entre algunas de ellas, mediante la reduccién y
eliminacién de sus departamentos legales, de cédmputo, publicidad, mercadotecnia y
funciones de contratacion y de mantenimiento, etc., que se contratan con despachos
externos especializados, explicandose asi desde perspectiva la dinamica y proliferacion de

tales servicios a la produccion.
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1.7.2.2. Los servicios en los espacios urbanos: la concentraciéon de los servicios al

productor en los grandes centros urbanos.

Como se ha planteado, los servicios tienden a localizarse cerca de sus consumidores,
segun su jerarquia (umbral de demanda), por lo que existe cierta proporcionalidad entre su
jerarquia, y la importancia econémica y demografica de los centros y subcentros urbanos
en que se ubican. De manera que en los principales centros metropolitanos se localizan
los mas sofisticados y demandados a escala nacional, ademas de todos aquellos de
rangos inferiores segun su jerarquia, en el resto de las ciudades, en el estrato de los
subcentros intermedios, tendran una menor variedad de servicios, principalmente los
requeridos por la poblacion local y los subcentros menores en relacibn a su centro,
finalmente, los menores subcentros una mas limitada oferta de servicios acorde a los

requerimientos de su mercado local.

Al respecto, Garza (2006) establece que la organizacion territorial de las actividades
terciarias, sigue una ley tendencial doble: los servicios al consumidor se distribuyen en
forma proporcional al poder adquisitivo de la poblacion, y los servicios al productor se
concentran solo en una 0 unas cuantas ciudades en proporciones superiores a su
importancia demografica. La forma y los niveles de esta concentracién, sin embargo,
varian dependiendo de las caracteristicas y la evolucion de cada pais, pero tienden a
favorecer al principal centro manufacturero de la etapa industrial impulsando la
conformacién de nuevas areas de aglomeracion de tipo megalopolitano o regiones

urbanas polinucleares.

En cuanto a los servicios al productor, base de la revolucion terciaria, se tiene que la
globalizacion econdmica también ha conducido, a la especializacién funcional de los
territorios, ya que la adopcion de produccion descentralizada y flexible, ha llevado a la
desconcentracion de las funciones de fabricacion hacia las periferias, en tanto que las de
direccion, estrategia y marketing, que son, por otra, parte las que generan mayor valor
agregado a la produccion y que se encuentran en la base de la competitividad de las

empresas, se ubican en los grandes entornos urbanos.
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La concentracidn de los servicios al productor en los grandes entornos urbanos se explica
por qué estos disponen de las mas sofisticadas y variadas infraestructuras urbanas
derivadas de las enormes inversiones publicas que generan economias de urbanizacion,
que permiten, ademas, obtener sustantivas ventajas de aglomeracion por concentrar la
mas diversificada gama de actividades economicas y oferta de mano de obra calificada.
Por lo que, es en tales espacios que tienden a localizarse y concentrarse, las empresas de

servicios al productor, financieros, profesionales e informatica (Daniels, 1985:184)

1.8. Labase econdmicay el crecimiento: los servicios y su productividad.

El crecimiento y en consecuencia el desarrollo que alcanza una regién es resultado de su
base econdmica o actividades basicas. Por lo que, segun sean el tipo, dindmica y nivel de
especializacion de la actividad econdmica de las actividades que predominen en un
territorio sera su crecimiento econdémico. Tal principio, se remonta a los trabajos de Adam
Smith y David Ricardo, quienes identificaron dos maneras a través de las que la
especializacién induce hacia un mejor desempefio econémico: a) como resultado del
aprendizaje asociado a la experiencia que permite aumentar la productividad del trabajo y
la obtenciéon de rendimientos crecientes, independientemente del tipo de bienes que se
produzcan (enfoque smithiano), y b) como resultado de las ventajas que se obtienen
cuando la producciéon se orienta a bienes que ofrecen las mejores oportunidades

tecnoldgicas o de ventas en los mercados internacionales (enfoque ricardiano).

Las principales teorias de crecimiento, retoman, los argumentos smithiano y ricardiano,
con distintos enfoques. La Nueva Teoria de Crecimiento (NTC) sostiene que la
acumulacion de conocimientos y capital humano son las principales fuerzas que
determinan la tasa de crecimiento econémico, y que sus ritmos de acumulacién son
directamente proporcionales a la disponibilidad de los mismos. La Teoria PosKeynesiana,
por su parte, identifica a la demanda externa como la principal fuerza expansiva a través
de su efecto sobre las exportaciones, cuyo dinamismo permite que la economia ingrese en

una dindmica acumulativa circular sin restricciones, como en Kaldor (1970), o en una
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trayectoria de crecimiento equilibrado pero restringida por la balanza de pagos, como en
Thirlwall (1980).

Cabe sefalar que la Nueva Teoria del Crecimiento (NTC), formula modelos con ambos
enfoques. A partir el enfoque smithiano, Romer, (1986) y Lucas (1988), asumen que la
formacion de capital humano depende del aprendizaje por experiencia, siendo el libre
comercio el que conduce a que los paises se especialicen en la produccion de aquel bien
en el que poseen ventajas comparativas. A través del proceso de aprender haciendo
(know how), la productividad se eleva, la ventaja comparativa aumenta y el desempeiio
econémico mejora, independientemente del tipo de bien que se produzca. Desde el
enfoque ricardiano, la especializacibn en un rango reducido de productos permite
aprovechar los rendimientos crecientes resultantes de las economias de escala y de la
reasignacion de recursos (Rivera Batiz y Romer, 1991). En Grossman y Helpman (1991),
cada actividad tiene su propia tasa de crecimiento de la productividad debido a que
difieren en tecnoldgicas, por tanto, la especializacion en sectores de alta tecnologia con
elevadas tasas de innovacion acelera el crecimiento econémico. En esta perspectiva, el
libre comercio permite aprovechar, las ventajas del patrén de produccion adoptado,
impulsando el progreso técnico, ya sea porque el intercambio de ideas aumenta el stock
de conocimientos, y se evita la duplicacion de esfuerzos en la investigacion cientifica y

tecnoldgica, o porque la ampliacion de la escala de produccién incentiva la innovacion.

La Teoria Poskeynesina, desde la perspectiva del enfoque ricardiano y de la demanda,
sostiene que la especializacion en actividades con rendimientos crecientes a escala;
acelera el incremento de la productividad en el conjunto de la economia, ya sea como
resultado del progreso técnico inducido o por la absorcién de recursos provenientes de
actividades menos productivas (Kaldor, 1970). Asimismo, la especializacion puede tener
efectos favorables sobre el crecimiento economico cuando se orienta a la produccion de
bienes con altas elasticidades ingreso (€). Si los mercados se expanden mas rapidamente
para algunos bienes que para otros y ademas la expansion del producto afecta

positivamente la productividad de los factores, debido a que eleva la competitividad en el
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comercio internacional y permite la apropiacion de una fraccion creciente de la demanda

externa a medida que ésta se expande (Thirlwall, 1980).

En sintesis, desde la perspectiva de la NTC, se tiene que aquellas economias
especializadas en actividades altamente tecnolégicas obtiene mayores tasas de
crecimiento en su productividad (Lucas, 1988, y Grossman y Helpman, 1991), a diferencia
de las especializadas en actividades poco dinamicas que presentan crecimientos
relativamente mas lentos de su productividad. En tanto, que desde la TPK es la
elasticidad-ingreso de los bienes y servicios en que se especialice una economia, la que

determinara la diferencia entre un crecimiento mas rapido o mas lento.

1.8.1. Laterciarizacion y el crecimiento de la productividad.

Aun que, los servicios han adquirido en las dltimas décadas un mayor peso en la
produccion y empleo, principalmente en las economias avanzadas. Evidencia empirica
muestra que estas actividades presentan bajas tasas de crecimiento de la productividad, e
incluso negativas, en ciertos paises. Una explicacién, al respecto, es dada por los
denominados patrones de crecimiento desequilibrado que introdujo W. Baumol en 1967 y
gue se conoce como “enfermedad de costos de Baumol”. Tal tesis afirma que, bajo ciertos
supuestos, el dispar crecimiento de los sectores econdémicos pueden inducir a una
relocalizacién de recursos a favor de los sectores caracterizados por crecimientos bajos o

nulos los servicios, en particular, lo que frenaria el crecimiento agregado (Baumol, 1967).

El planteamiento tradicionalmente aceptado, sobre la relacion existente entre el progresivo
y crecimiento de los servicios en las economias avanzadas y su baja productividad es el
de Baumol, quien utiliza el factor trabajo para explicar las diferencias de productividad
entre sectores. En los sectores que califica como “productivos” — esencialmente las
manufacturas — el trabajo constituye una herramienta; mientras que en los sectores “en
estancamiento” — que se identifican con los servicios, en general — suele constituir un fin;
la calidad del mismo es muchas veces lo relevante, o que no permite grandes ganancias

de productividad. Por tanto, en una economia donde los salarios se fijen de acuerdo con el
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crecimiento de la productividad (principalmente del sector manufacturero), los costes en
los sectores en estancamiento tienden a ser, con el tiempo, relativamente mas altos
debido al aumento constante de la mano de obra empleada y a la evolucion de los
salarios, no muy alejados — y en bastantes casos superiores - a los de las industrias
manufactureras. Si la demanda en los sectores productivamente menos dinamicos tiene
una baja elasticidad, se producira un flujo continuo de mano de obra hacia ellos.
Consecuentemente, “enfermedad de costos de Baumol” consistiria en una tendencia a la
baja del crecimiento econémico y de la productividad agregada de la economia, al tiempo

gue se incrementan los precios de los servicios.

No obstante, pese a que el planteamiento de Baumol, aun sigue teniendo validez,
actualmente, no estd claro que los servicios contribuyan a dicho estancamiento del
crecimiento de la productividad agregada a largo plazo. Varios autores han apuntado la
necesidad de limitar los resultados de las teorias de Baumol a los servicios de consumo
final y no a los destinados al uso intermedio®’. En general, las criticas y revisiones, al

respecto, se fundamentan en los siguientes elementos (Maroto y Cuadrado, 2006):

1) En primer lugar, el crecimiento de la productividad no es igual en todas las
actividades de servicios y algunas de ellas son superiores a algunas actividades
manufactureras, como los servicios a empresas, los financieros, algunas
actividades las comunicaciones y transportes, se caracterizan por una intensa
utilizacion de factores que impulsan el crecimiento de la productividad, como el
capital humano o la innovacion.

2) En segundo, es que servicios como los transportes, comunicaciones, estudios de
mercado, servicios de apoyo tecnoldgico, etc., contribuyen directa e indirectamente
a que la produccion de otros sectores mejore, tanto en las industrias
manufactureras como en bastantes ramas de los propios servicios.

3) Y, porque el débil crecimiento de la productividad en los servicios podria deberse a

sesgos o errores debidos a problemas de medicion que se plantean en el sector.

2L propio Baumol (2000) ha rectificado y afinado sus posiciones al admitir que hay que diferenciar entre tipos de
servicios y al destacar, asimismo, el papel de la innovacidn y las tecnologias en la evolucidn de los servicios.
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1.8.2. Lateoria de la causacion circular acumulativa.

Como se ha planteado en las teorias de crecimiento, la productividad y competitividad de
las actividades de base econdmica determinan la dinamica de crecimiento de las regiones.
Dando lugar a un crecimiento desigual entre diferentes sectores y regiones y al interior de
las mismas. Las teorias de desarrollo desigual explican las causas en las diferencias en el
ritmo y nivel desarrollo entre las regiones. La teoria con mas influencia es la de causacion
circular acumulativa formulada inicialmente por Myrdal (1957) y elaborada después en
modelo més formal por Kaldor (1962). Para Myrdal el crecimiento es desequilibrado,
debido a que existen estructuras de mercado oligopolicas que proporcionan la
concentracion de ciertas industrias en unas cuantas regiones; el continuo proceso de
crecimiento en tales regiones de manera sostenida se define como causacion circular
acumulativa. La causacion circular acumulativa se caracteriza porque el crecimiento se
concentra en una region o regiones propiciando la generacion de economias de escala
gue derivan en rendimientos crecientes para las industrias lo que atrae capital y la mano

de obra del &rea circundante hacia esa zona, efecto que se auto refuerza.

Kaldor (1962) desarrollo una teoria que relaciona la concepcion econémica regional y los
rendimientos crecientes en la industria para explicar el crecimiento econémico, tomando el
planteamiento de Myrdal. Para Kaldor, la concentracién industrial en la region es producto
de los rendimientos crecientes a escala, no solo originadas por las economias de tamafio
de planta sino a las ventajas acumulativas que provienen del crecimiento de la industria, el
desarrollo de tecnologias, habilidades y conocimientos, la diferenciacion de procesos y
actividades, y por el beneficio del intercambio de ideas. Por otra parte establece que la
importancia del sector externo dado que las ventajas naturales y acumuladas como el
tamafio de mercado de dicha region atraen capital y mano de obra, lo que hace que
crezcan las exportaciones e internamente se aglomere la actividad econémica reforzando

la aparicion de rendimientos crecientes
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1.9. La Nueva Geografia Econémica

La teoria propuesta por Fujita, Krugman y Venables (1999) conocida como “nueva
geografia econdémica” conjunta la importancia del comercio y la especializacion, tomando
como base las aportaciones; el uso del suelo de Von Thunen, de las teorias de
localizacion de la escuela alemana y la teoria de lugar central de Christaller y Losch, asi
como, las economias de escala, externas marshalianas, en las particular pecuniarias de
Scitovsky, que conducen a la generacién de economias externas por tamafio de mercado
y por innovacion tecnoldgica que apuntalan los rendimientos crecientes, que surgen de un
proceso de aglomeracion de naturaleza regional local. Asimismo los autores incorporan en
su analisis los aportes sobre el potencial de mercado, como también las contribuciones de
Myrdal (1957) y Kaldor (1970), que modelan en una estructura de merado de competencia
imperfecta utilizando un modelo de competencia monopolitica con rendimientos
crecientes. En conjunto con las implicaciones de costos de transporte y flujos monetarios,

en un andlisis de equilibrio general.

En su modelo las relaciones de los rendimientos crecientes con la aglomeracion espacial

se fundamentan en la interaccion y equilibrio entre fuerzas opuestas:

e Fuerzas centripetas — encadenamientos, mercados laborales densos,
conocimientos indirectos y otras economias externas puras- que promueven la
concentracion geografica de las actividades econémicas.

e Fuerzas centrifugas -factores inméviles fijos, alquiler del suelo desplazamientos

congestion y otras des economias que se oponen a la concentracion.

La tension entre las dos fuerzas da forma a la evolucion de la estructura espacial de la
economia. Dada la importancia de los rendimientos crecientes, costos de transporte y
encadenamientos hacia atras y adelante en la concentracion espacial se tiene que son los
causantes de que la concentracion espacial de la produccion persista una vez
establecidas y ampliado con el tiempo las diferencias de tamafio econémico de dos
localizaciones originalmente similares conduciendo a un crecimiento desequilibrado y

divergente agudizando la disparidad y divergencia al interior
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Capitulo II.

Estudios y evidencia empirica de la reestructuracion espacial del sector industrial y

el proceso de terciarizacion en México.

Con el objetivo de poner en perspectiva, el andlisis de la reestructuracion econémica y
espacial de la ZMVM, de los ultimos afios. En este capitulo se hace referencia a los
principales hallazgos y evidencia empirica de estudios de la terciariacion de las economias
y su relacion con la desindustrializacion, asi como su repercusion en el desempefio de las

mismas, en particular, para el caso de México, en las Ultimas décadas.

2.1. Estudios de la dinamica y reestructuracion espacial de la industria en México.

Un trabajo que analiza la evolucién de la estructura y produccién manufacturera y su
relocalizacion espacial en México, en las Ultimas décadas es el realizado por Sobrino
(2007). En el que destaca que la reestructuracion econémica e industrial en México tras la
globalizacion iniciada en los en los afios ochenta, se ha caracterizado mas por una
ampliacion cuantitativa de la base econdmica, que por un cambio estructural cualitativo, en
si, salvo en el caso, del destino de la produccion manufacturera, en donde advierte una
mayor inclinacion hacia la exportacion. Realiza su andlisis a travées de las
transformaciones en el qué se produce (cambio estructural), en el como se produce
(cambio en el proceso de produccion) y en él para quién se produce (cambio en el destino
de las mercancias). Estableciendo, que tales transformaciones han repercutido en una
adecuacion en los patrones y determinantes de la localizacién industrial (reestructuracion
territorial) en las principales ciudades del pais, que corresponde a 81 ciudades con una
poblacién de 100 mil y mas habitantes de 1980 a 2003.

Desde el punto de vista del cambio en el qué se produce, y en términos de las grandes
divisiones, encuentra que este se da en cuatro de las nueve grandes divisiones, en orden
de importancia: electricidad, transporte, servicios financieros e industria manufacturera,
cuya participacion en el PIB nacional avanzé de 40 por ciento en 1980 a 48 por ciento en
2003. Actividades que en consecuencia, se consideran como ganadoras en el contexto de

la globalizacion economica. El desempeiio favorable de estas cuatro grandes divisiones
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repercutid, en una moderada diversificacion de la estructura econdmica del pais. Por lo
que, limita la reestructuracion econémica a una ampliacion cuantitativa de actividades con

un dinamismo previo.

En cuanto a la estructura y dindmica de la industria manufacturera, observa que esta fue
una de las divisiones mas favorecidas por la apertura comercial, con comportamiento
elastico y cuya evolucion fue muy similar a la de la economia en su conjunto, tanto en
general, como durante las tres fases en que se dividié el estudio, inestabilidad, 1980-1988;
recuperacion moderada, 1988-2000; y estancamiento, 2000-2003. Dentro de la industria
manufacturera sélo 18 de las 49 ramas de actividad lograron una elasticidad-ingreso
mayor que uno respecto al PIB industrial, y de ellas siete protagonizaron el cambio
estructural (qQué se produce), pasando del 17 por ciento del PIB industrial nacional en 1980
a 26 por ciento en 2003. Siendo asimismo las ganadoras de la manufactura mexicana en
la apertura comercial. Las siete ofrecen principalmente, bienes para el consumo final y
pertenecen a tres divisiones distintas: alimentos, bebidas y tabaco (ramas 12 y 21), textil,
vestido y calzado (26), y productos metalicos, maquinaria y equipo (52, 54, 56 y 57). En el
polo opuesto 10 ramas fueron netamente perdedoras, cuya produccion, redujo su
participacion en el agregado industrial del pais de 15 por ciento en 1980, a 7 por ciento en
2003, tales ramas fueron: (36), fertilizantes; (29), aserraderos; (24), hilados y tejidos de
fibras blandas; (28), cuero y calzado; (23), tabaco; (30), otros productos de madera y
corcho; (20), bebidas alcohdlicas; (48), muebles metalicos; (25), hilados y tejidos de fibras
duras, y (49), productos metdlicos estructurales. Su caracter perdedor no se lo atribuye del
todo al modelo de apertura comercial, ya que en 1960 aportaron 21 por ciento contra 15
por ciento de 1980. De las 10 ramas perdedoras, cinco tienen como destino principal la
demanda intermedia (24, 25, 29, 36 y 49) y las otras cinco la demanda final (20, 23, 28, 30
y 48); el magro desempefio de las cinco primeras lo explica basicamente por la
penetraciéon de insumos importados, y el de las segundas, la contraccion del ingreso real
de la poblacién. Las 10 ramas pertenecen a cinco divisiones: alimentos, bebidas y tabaco
(20 y 23); textil, vestido y calzado (24, 25 y 28); las dos que integran a la madera y sus
productos (29 y 30); quimica, hule y plastico (36), y productos metélicos, maquinaria y
equipo (48 y 49).
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Sobrino sefala que, la reestructuracion industrial en México, mas significativa, se dio
desde el punto de vista de para quién se produce, o destino de la produccion, puesto que
en 1980 apenas 4 por ciento del Valor Bruto de la Produccion (VBP), se exportaba, y para
2003 la cifra se elevd a 43 por ciento. En 1980 el monto de las exportaciones
manufactureras fue de 6 mil millones de doélares, de los cuales 44 por ciento correspondio
a bienes de la division de productos metalicos, maquinaria y equipo, 16 por ciento a
quimica, hule y plastico, 8 por ciento a textiles, vestido y calzado y 32 por ciento a las seis
divisiones. En 2003 las exportaciones sumaron 141 mil millones de dolares y la division de
productos metalicos, maquinaria y equipo elevé sensiblemente su participacion a 75 por
ciento, mientras que la quimica, hule y plastico la redujo a 6 por ciento, textiles, vestido y
calzado a 7 por ciento y el resto a 12 por ciento. Cambio que evidencia una
especializacion hacia la division metélica y en particular a las ramas 54, equipos y
aparatos electronicos; 56, vehiculos automotores, y 57, carrocerias, motores y autopartes,
cuya aportacién conjunta en las exportaciones manufactureras se elevé de 37 por ciento
en 1980 a 53 por ciento en 2003. Estas tres ramas aprovecharon ciertas ventajas
comparativas para su insercion en los mercados internacionales, con especial interés en el

de los Estados Unidos.

Respecto al origen de las exportaciones segun tipo de unidad productiva, las ubica en
empresas maquiladoras pues en 1980, emplearon el 6 por ciento del personal ocupado en
el pais en la industria manufacturera y participaron con 41 por ciento de las exportaciones
manufactureras, en tanto que en 2003, pasaron a una ocupacion del 26 por ciento del total
y a una aportacién de 55 por ciento de las exportaciones, de ahi que fueran las que
mostraron mayor dinamismo. Observa que desde 1996 la marcha de la produccion
manufacturera del pais y de la economia en su conjunto ha estado supeditada al ritmo de
las exportaciones manufactureras, aprovechando ventajas competitivas en productos

electronicos, automoviles y autopartes, destinadas a Estados Unidos.

En cuanto a la reestructuracion industrial en el marco de la apertura comercial. Sobrino
destaca que esta se ha acompafado de una reestructuracion territorial. En la que las
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ciudades y regiones que por su cercania con Estados Unidos ofrecieron ventajas
competitivas, que les permiti6 obtener un mejor desempefio industrial, pues presentaron
una tendencia hacia la especializacion en su estructura productiva y ocupacional
(expansion cuantitativa de su base econdmica), hacia aquellas ramas que rigieron la
reestructuracion sectorial en el aparato industrial del pais: la automotriz y productos
electronicos, volcadas hacia la exportacion. De manera que la restructuracion industrial a
nivel territorial configurada por la orientacion hacia el mercado externo, derivo en las
siguientes consecuencias: i) mejor desempefio promedio de la region Frontera Norte; ii)
peor desempefio de las regiones Norte y Sur y Sureste, las cuales desde 1980 ya
mostraban mayor rezago industrial y, en consecuencia, y en consecuencia iii) aumento en

las desigualdades interregionales.

Las tres metrépolis que combinaron tamafio, ubicacién geogréfica y la especializacion
productiva para lograr su éxito industrial fueron: Saltillo, Leén y Ciudad Juarez, a las que
se considera las grandes ganadoras del modelo de apertura comercial. En este sentido
una de las conclusiones de Sobrino, es que la reestructuracion territorial ha estado
determinada por el nuevo patrén locacional de la industria automotriz, la escasa dispersion
espacial de las empresas maquiladoras, y la desindustrializacibn que han presentado
algunas ciudades, particularmente la Ciudad de Meéxico, que entre 1980 y 2003, su
participacion en el PIB total nacional disminuy6é de 46 a 22 por ciento, al tiempo que su
personal ocupado se redujo de 907 mil a 802 mil personas. Por otro lado, las 12 ciudades
gue también conforman la regiéon Centro como Puebla, Querétaro y Toluca, elevaron su
participacion en el PIB industrial del pais de 10 a 14 por ciento y su personal ocupado de

179 mil a 362 mil personas en los mismos afios.

La pérdida de produccion industrial en la Ciudad de México la atribuye tanto al cierre como
a la relocalizacion de empresas. Al analizar el cambio en el empleo de las nueve
divisiones industriales en la Ciudad de México y en el conjunto de las 12 ciudades
restantes de la region Centro del pais, Sobrino sefiala que en las divisiones de textiles,
vestido y calzado, y de minerales no metéalicos existieron fuerzas centripetas, ya que la

pérdida de empleos de ambas en la Ciudad de México fue mas que compensada con la
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ganancia ocupacional en las otras ciudades de la region; estas dos divisiones
contribuyeron con 34 por ciento del crecimiento ocupacional total, porcentaje significativo
pero que no puede ser atribuido del todo a los efectos difusores. Por otro lado, en las
divisiones de alimentos, bebidas y tabaco; madera y sus productos; papel, cartén y
editoriales; quimica, y otras industrias manufactureras, hubo situaciones competitivas, ya
que ambas unidades territoriales experimentaron crecimiento ocupacional en dichos
rubros industriales. Asimismo la divisibn de metélica basica mostré una pérdida
ocupacional tanto en la Ciudad de México como en las 12 ciudades, de ahi que fuera en
retroceso dentro de la estructura productiva de las ciudades de la regidon. Y en la division
de productos metalicos, maquinaria y equipo, concurrieron, tanto efectos centripetos y
centrifugos, con predominio de los ultimos. Finalmente, Sobrino, establece que si bien
dicha desindustrializacion se presentd en el marco de la globalizacién y la apertura
comercial, es posible que la globalizacion sélo es una de las causas, o0 incluso apenas un
catalizador, sugiriendo el efecto de otros factores en la desindustrializacion como el
progreso tecnolégico o el propio ciclo del desarrollo urbano de la Ciudad de México.

Un estudio que se centra en describir los cambios de los patrones de localizacion
geografica del empleo manufacturero en México, iniciado con la apertura comercial, es el
de Chamboux-Leroux (2001) en el cual establece ciertos patrones de localizacion
industrial en funcién de la presencia de economias externas a medida que se reducen los
costos de comercio, enfocandose principalmente en los flujos de comercio regional. Para
capturar el grado de concentracion o dispersion de los sectores industriales en México, el
autor calcula indice de concentracion de Theil para demostrar la estructura local del
empleo. Un indice elevado sugiere un alto grado de especializacion industrial, caso
contrario, indica cierta dispersiéon®’. Los datos obtenidos correspondientes al indice de
concentracion de Theil indican una desconcentracion industrial territorial. Por ejemplo, la
participacion del Distrito Federal medida por la poblacion manufacturera total, baja de 20
por ciento en 1985 a 12 por ciento en 1998. La mayor de todas las entidades del pais del
periodo. El Estado de México, perdié en el mismo lapso, cerca de 4 puntos porcentuales.

> El indice de concentracién de Theil se calcula de la siguiente forma: IG = 1-2/N-1(N-Zjx/2xi), 0<IG<1. Donde x
corresponde al empleo; i, industria y j, estado. Si IG=1, la concentraciéon es mdaxima, si 1G=0, la concentracidon es
minima.
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En contraste, los estados fronterizos del norte, cuyo desarrollo supone una reduccion de la
concentracion industrial en México, tiende a aumentar el nivel del indicador de Theil. Asi,
la evolucién de Baja California, Coahuila, Chihuahua, Sonora y Tamaulipas tiende a
aumentar dicho indicador. Sus resultados muestran que la geografia industrial del pais
aparece ahora como un area bipolar constituida por un centro en decadencia y una zona
fronteriza en expansion. Esos dos grupos regionales absorbieron mas del 70 por ciento de
la poblacion industrial mexicana para el periodo estudiado.

2.1.2. Estudios empiricos de la localizacion de la industria en México.

Existen trabajos a nivel empirico que explican la reestructuracion espacial y la localizacion
actual de la industria en México, en el proceso de apertura e integracion econémica con
Estados Unidos. A partir de las teorias de localizacion y de la Nueva Geografia Econdmica
(NGE), los cuéles suponen que la concentracion industrial y la dimensién urbana tienen la
capacidad de generar de externalidades. Por lo que se centran en evaluar la presencia e
importancia de aglomeracion industrial como determinantes de la localizacion y

crecimiento de la industria en México.

Uno de los primeros al respecto, que impulso el analisis de la localizacion industrial en
México y cuya metodologia ha sido retomada, en trabajos posteriores, es el realizado por
Hanson (1994), en el que desde la perspectiva de la Nueva Geografia Econémica (NGE),
evaluo el efecto de la integracion econdémica en la década de los afios ochenta de México
con los Estados Unidos en el crecimiento regional del empleo industrial. Partiendo de la
hipotesis de que las condiciones y factores de localizacion influyeron el ajuste regional del
empleo industrial posterior al tratado. A través de la estimacion del efecto de dos fuerzas
opuestas en la demanda de empleo industrial a nivel regional: una centrifuga, costos de
transporte, los cuales, todo lo demas igual, alientan a las firmas a relocalizar sus
actividades a regiones con relativamente buen acceso a mercados externos y las
centripetas, economias de aglomeracion, las cuales, todo lo demas igual, que alientan el
crecimiento de los grandes centros industriales. Mediante, modelos econométricos de
corte transversal que estiman el efecto que sobre la tasa de crecimiento media anual del

empleo industrial, a nivel de cuatro digitos de las diferentes regiones del pais, que
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establecio como la centro, norte y fronteriza de 1980 a 1988. Que tuvieron, justamente: los
costos de transporte; diferentes tipos de aglomeracion industrial: de la misma industria,
relacionadas y de industrias diversas, y variables de control como los salarios y empleo
inicial. Cuyos resultados fueron consistentes con su hipétesis de costos de transporte
como fuerza centrifuga, pues el crecimiento del empleo industrial después del tratado fue
mas alto en regiones que son relativamente mas cercanas a los Estados Unidos, principal
mercado externo para los productores de México. En cuanto a los tipos de aglomeracion
obtiene que, el crecimiento del empleo fue mas alto en aglomeraciones con relativamente
alta concentracion de industrias relacionadas-vinculos de tipo vertical-, la aglomeracion de
firmas de la misma industria esta negativamente relacionada con el crecimiento. Factores,
que en conjunto determinan que el mayor potencial del mercado llevo a la
desconcentracion de la gran aglomeracion industrial de la Ciudad de México predominante
hasta antes de la apertura comercial, y asimismo el surgimiento de mas pequefios y

ampliamente especializados centros industriales en el norte de México.

Entre los estudios, posteriores que han retomado la metodologia de Hanson (1994), para
evaluar el impacto de la aglomeracién de la actividad industrial y urbana en la localizacion
y crecimiento del sector manufacturero en las principales regiones de México. Se halla el
de Mendoza (2003), en el que a partir de los conceptos de economias de especializacion y
de urbanizacion, analiza el crecimiento del empleo manufacturero de las principales areas
metropolitanas y urbanas del pais: la Ciudad de México, Guadalajara y Monterrey.
Empleando como variables proxy a las fuentes de economias de aglomeracion: al grado
de concentracion; vinculos productivos, diversificacion de las ramas industriales al nivel de
cuatro digitos, asi como de salarios y poblaciéon de dichas ciudades para el periodo 1988-
1998. Cuyos resultados indican que la aglomeracion dentro de la misma industria y la
diversificacion presentaron un efecto negativo en el crecimiento urbano manufacturero. No
obstante, la aglomeracion entre industrias relacionadas fue positiva en los dos periodos
(1988-1993 y 1993-1998). Estos resultados sugieren, por una parte, que tanto la
especializacion a nivel de ramas industriales a cuatro digitos, asi como el grado de
concentracion de las industrias, no han sido un factor determinante del crecimiento del
empleo manufacturero. Por otra, revelan una mayor importancia de los vinculos

interindustriales, es decir, vinculos comprador-vendedor de insumos entre industrias
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relacionadas a dos digitos como un factor dinamico de la actividad manufacturera urbana
en el periodo y con ello a la generacion de economias externas a nivel interindustrial.
Respecto del impacto de las economias de urbanizacion, los resultados muestran un
efecto negativo, lo que muestra la presencia de deseconomias externas, en el crecimiento
del empleo manufacturero. En el caso de las areas urbanas de mayor peso manufacturero
(Ciudad de México, Monterrey y Guadalajara), el tamafio de los mercados laborales se

establecié como un factor determinante del crecimiento del empleo.

En general, los resultados de los anteriores estudios, establecen que se presento un
cambio en la estructura industrial y su distribucion territorial del pais. De un modelo centro-
periferia que habia predominado hasta inicios de la década de los afios ochenta, cambio
hacia uno mas disperso, dentro del cual las entidades de la frontera norte y las regiones
del centro y occidente cobraron mayor importancia. Cuyo crecimiento fue impulsado por su
especializacion en actividades e industrias ligadas al sector externo, siendo mas solido,
aun en las regiones con un sector industrial méas diversificado, como lo sugiere el hecho de
que la variable de vinculos productivos (cluster —horizontal) fuera la de mayor magnitud y

significancia sobre el crecimiento del empleo en tales regiones.

2.2. Estudios empiricos de la tendencia hacia la terciarizacion de las economias y su

crecimiento.

Un trabajo que evalla la relacion del aumento de los servicios y la productividad, a nivel
internacional, es el realizado por Cuadrado y Maroto (2007) quienes analizan, desde un
punto de vista tedrico y aplicado, el crecimiento de los servicios en la estructura productiva
de las economias mas avanzadas (15 de la Unién Europa-UE, Estados Unidos, Canada,
Japon, Corea del Sur y Australia), centrdndose, en la influencia de los procesos de
terciarizacion, en la evolucion de su productividad agregada de 1980 a 2003. Con el objeto
de contrastar la hipodtesis tradicional, de la relacion entre productividad y servicios,
conocida como “enfermedad de costos de Baumol”, surgida de la observacién de que los
servicios muestran bajas tasas de crecimiento de la productividad, e incluso negativas, en
los paises desarrollados. La cual plantea que a diferencia del sector industrial de mayor

tecnificacion, tecnologica y productividad, donde el trabajo, es un factor, en general, en los
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servicios este suele constituir un fin, donde calidad del mismo es relevante, dando como
resultado diferencias en costos salariales y un dispar crecimiento de los sectores que
induce a una relocalizacion de recursos a favor de sectores caracterizados por
crecimientos bajos o nulos, en particular, los servicios, 1o que frenaria el crecimiento
agregado (Baumol, 1967). Ante lo cual los autores sostienen que si bien, a nivel agregado
dicho planteamiento, tiene aun cierta validez, a nivel desagregado, segun evidencia
empirica reciente, no es asi. Su explicacién consiste, en que se debe diferenciar entre
tipos de servicios, dado que el crecimiento de la productividad no es igual en todas las
actividades de servicios y algunas de ellas, como servicios a empresas, Servicios
financieros, algunas actividades de transportes, y de comunicaciones, se caracterizan por
una intensa utilizacion de factores que impulsan el crecimiento de la productividad, como
el capital humano o la innovacion. Ademas, de que contribuyen directa e indirectamente
en la produccion de otros sectores, tanto en las industrias manufactureras como en

muchas ramas de los propios servicios.

A efecto de evaluar el cambio estructural de terciarizacion en la relacion entre los servicios
y la productividad agregada. En primer término, plantean un analisis tipo shift-share para
descomponer el efecto de los cambios estructurales sobre el crecimiento de la
productividad agregada a nivel sectorial y de subsector de los servicios para el caso de los
principales paises de la OCDE?®, Realizan una descomposicién del crecimiento agregado
de la productividad entre el efecto de los cambios estructurales y los diferentes
crecimientos de la productividad en cada sector de actividad. Para ello descomponen el
crecimiento agregado de la productividad laboral, en tres efectos o componentes
diferenciados a saber. El primer componente es el efecto estatico o neto. Que calculan
como la suma de los cambios en el peso de cada sector i sobre el total de empleo (Si;)

entre los afos final e inicial, ponderado por el valor de la productividad laboral del sector

> La base de datos homogeneizada que utilizan sobre produccidon, empleo y productividad, corresponde a una
desagregacion de 60 sectores o ramas de actividad de 1980 a 2003, de 21 paises: los quince de la UE-15, mas Japon,
Corea, Estados Unidos., Canadd, Australia y Noruega. La desagregacidon por sectores es la siguiente: Agricultura
(cddigos 01-05), Manufacturas (10-39), Energia (40-41), Construccion (45), Servicios de mercado (50-74), y Servicios no
destinados a la venta (75-99). Dentro del sector servicios, dado que constituye el centro de atencion de su analisis, lo
desagregan en nueve subsectores o ramas de actividad: Comercio (50-52), Hosteleria (55), Transportes (60-63),
Comunicaciones (64), Servicios financieros y seguros (66-69), Servicios inmobiliarios (70), Servicios a empresas (71-74),
Servicios relacionados con las AA.PP. (75), y Servicios sociales y personales (80-99).
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en el afno inicial (PL; ). Siendo positivo (negativo) cuando los sectores con altos niveles
de productividad atraen mas (menos) mano de obra y consecuentemente incrementan
(disminuyen) su peso en el empleo total. La hipdtesis tradicional (structural bonus) que
postula una relacion positiva entre el cambio estructural y el crecimiento econémico, en
este caso, se corresponde con una contribucion esperada positiva de este efecto estatico

al crecimiento de la productividad agregada:

1 PLit_n (Si,t - Si,t—n) =0 (2.1)

El segundo es el efecto dinamico o de interaccion. Que calculan como la suma de la
interaccién entre los cambios en el peso sobre el empleo (Sif) y los cambios en la
productividad laboral de cada rama de actividad. Este efecto es mayor cuantos mas
desplazamientos hacia sectores altamente productivos se producen. Efecto que emplean
para comprobar la hipétesis de la frontera estructural (structural burden) propuesta por
Baumol (1967). La confirmacion de esta hipotesis corresponde, a un valor de este efecto
negativo, indicando que se produjo un desplazamiento de mano de obra desde las

manufacturas a los servicios con menor productividad.

Yy (PLig — PLit—) (Sit — Sit—n) <0 (2.2)

El tercer componente es el efecto intrasectorial o interno y corresponde al crecimiento de
la productividad agregada bajo el supuesto de la no existencia de cambios de mano de

obra.

La primera descomposicion del crecimiento de la productividad de 1980-2003 por efectos
la realizan a nivel sectorial para la economia espafiola, la media de la Unién Europea (15
paises) y la economia estadounidense de la cual obtienen, que los componentes
estructurales estan generalmente dominados por los efectos intrasectoriales de
crecimiento de la productividad. Lo que significa que, en términos agregados, la
reasignacion de mano de obra entre aquellos sectores con baja y alta productividad tiene

Uanicamente un débil impacto neto sobre el crecimiento agregado. Ademas de que la mayor
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parte de los efectos sobre la productividad agregada proceden de las actividades no
terciarias. Por lo que a pesar de los avances obtenidos en la productividad por parte del
sector servicios, aun son actividades externas a dicho sector las que mayor contribucion

tienen en el crecimiento de la productividad agregada de las economias avanzadas.

La segunda descomposicion del crecimiento de la productividad de 1980-2003 por efectos
la hacen al interior del sector. Los resultados muestran, que el crecimiento de la
productividad del sector servicios en Espafia del 0.36 por ciento estuvo muy lejos del
observado en el promedio europeo del 0.84 por ciento y, especialmente, respecto del de
Estados Unidos de 1.18 por ciento. A nivel de las ramas de servicios, varias de ellas, en
concreto transportes, comunicaciones y servicios financieros, en los tres casos analizados
presentan altos crecimientos intrasectoriales, equiparables al de aquellos sectores con
mayores niveles de productividad.

En relacion a los efectos estatico y dinamico, obtienen que el efecto dindmico es negativo,
tanto para el dato agregado, para los datos desagregados por sectores. Como
consecuencia, esta hipotesis se confirma para el sector servicios en Espafia y para el
promedio de paises de la UE, aunque no es asi en el caso estadounidense donde el
efecto es ligeramente positivo. Por otra parte, la hipo6tesis del structural bonus que supone
la reasignacion de recursos hacia las actividades con mayores niveles de productividad,
los datos muestran que el efecto estatico para las tres areas econdmicas analizadas es
positivo para el global del periodo, y con un peso por encima del que supone el

crecimiento intrasectorial, salvo para el caso estadounidense.

Asi la descomposicion shift-share realizada para las economias espafiola, europea y
estadounidense confirma que, el cambio estructural tiene, en general, un efecto positivo,
aunque relativamente deébil, sobre el crecimiento de la productividad laboral durante el
periodo estudiado. La mayor parte del crecimiento de la productividad se debe a los
crecimientos de la misma dentro de cada sector y de cada actividad, no a la relocalizacion

de factores de unas ramas a otras. En cuanto, al componente dinAmico este es negativo
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para la mayoria de casos analizados, lo que reafirma la idea de la existencia de la llamada

frontera estructural.

Cuadrado y Maroto (2007), también realizan un analisis econométrico de la relacion entre
el aumento del peso del sector servicios en las economias avanzadas y el crecimiento de
la productividad agregada de las mismas. Plantean un modelo de datos de panel que
incluye otras variables explicativas, como el nivel inicial de productividad introducida para
capturar el fendbmeno de catching-up o convergencia tecnologica y el peso inicial del sector
servicios. Ademas, de otras variables auxiliares, como el nivel de capital humano
aproximado a través del porcentaje de la mano de obra con estudios superiores, la
inversibn como medida en porcentaje sobre el PIB y una variable demografica, variables
que tradicionalmente aparecen en los trabajos sobre crecimiento y productividad. La
especificacion final del modelo de datos de panel que emplearon es la siguiente:

Tt — My =X + By "’V(xi,t - xi,t—L) + 60Xt +OZi + v+ & (2.3)

Donde i = 1,2,...,N son los paises de la muestra (con N = 21), L es la longitud del periodo
considerado (con maxima L = 25), xi es el peso del sector servicios (en el total de empleo)
en el pais i, e m; el logaritmo del VAB sobre el empleo, o tasa de crecimiento de la
productividad laboral. Zi es la matriz de variables auxiliares, que incluye el crecimiento del
nivel de capital humano (KH), el peso de la inversion sobre el PIB (Inv) y la variable
demografica (deml). Por ultimo, v; es el componente de efectos aleatorios, y ¢€;; el residuo

del modelo

Uno de sus principales resultados es que el incremento del peso del sector servicios
observado en los paises muestreados durante el periodo 1980-2003, tuvo un efecto
positivo para el crecimiento de la productividad agregada, aunque de impacto limitado.
Especificamente, un incremento absoluto durante esos afios de uno por ciento en el peso
del sector servicios sobre el empleo total, estaria asociado con un incremento de
aproximadamente 3 por ciento en la tasa de crecimiento absoluto de la productividad
agregada. Estimaciones altamente significativas al uno por ciento y con una capacidad
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explicativa del modelo de R? de 0.8. Igualmente, confirman, un proceso de convergencia y
disminucién de diferencias en términos de productividad entre las economias que partian
de una mejor situacion en niveles de productividad y aquellas que partian de una situacion
mas retrasada. Y, que los paises mas terciarizados en un principio son los que presentan
una dinamica mas positiva en su crecimiento de la productividad. Entre las variables
explicativas del modelo, primeramente la inversion en capital fisico y segundo el capital
humano tienen un efecto significativamente positivo sobre el crecimiento de la

productividad, mientras que el componente demografico no es significativo.

Dado el elevado grado de heterogeneidad de los servicios, suponen que el impacto sobre
el crecimiento de la productividad agregada es diferente entre las distintas actividades que
lo conforman. Para diferenciar los resultados, distinguen entre servicios de mercado
(cbédigos 50-74) y servicios no destinados a la venta — personales, sociales y comunitarios
(75-95). Los resultados indican que, los servicios de mercado tienen un coeficiente,
estadisticamente significativo, superior al observado en el caso del sector agregado,

mientras en los servicios no destinados a la venta se da el caso contrario.

En sintesis, los resultados Cuadrado y Maroto (2007) rebaten la hipétesis tradicional en
cuanto a que los servicios no son, en cuanto tales, improductivos. Confirmando que varias
de sus ramas han mostrando tasas de incremento de la productividad comparables, o
superiores incluso, a las que registra el sector manufacturero, como media, y algunos de
sus subsectores mas dinamicos. Aun que algunos servicios — particularmente los
destinados a la demanda final de consumo y la mayor parte de los servicios de no-
mercado — siguen ofreciendo tasas muy bajas de incremento de su productividad. Otros
muestran un comportamiento muy diferente, con tasas de aumento de la productividad
altas como los transportes; las comunicaciones; algunos servicios a las empresas y los

comerciales; las actividades financieras, incluso creando simultaneamente empleo.
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2.3. Estudios empiricos de la estructura economica y el crecimiento en México: la

terciarizacién y la restructuracion territorial de la industria en el crecimiento.

En el trabajo realizado por Angoa, Polése, et. al (2009), analizan la localizacion actual del
empleo manufacturero y de los servicios superiores en México mediante indices de
localizacion en el contexto de la apertura comercial. Su analisis sefiala en general la
existencia de patrones de localizacion de las industrias y los servicios consistentes con la
Nueva Geografia Econdmica. Siendo el tamafio urbano (las economias de aglomeracion)
y la distancia (de los mercados) los que se destacan como factores determinantes. Los
servicios superiores se concentran en las zonas urbanas mas grandes, exhibiendo un
patrén jerarquico muy sensible al tamafio urbano. La industria, particularmente la de
tecnologia media, esta relativamente mas concentrada en ciudades de tamafio medio
como Guadalajara y las ciudades fronterizas. Subrayan que la geografia mexicana —
especialmente la proximidad con los Estados Unidos y el alejamiento del sur del pais—
produce modelos distintos de localizacion. En el norte, haciendo abstracciéon de Monterrey
y Su region, buena parte de la industria manufacturera no se localiza en funcion del criterio
de tamafio, sino de la frontera, frecuentemente con respecto a su correspondiente urbano
norteamericano. Asimismo, se observa en el centro la emergencia de clusters industriales
alrededor de Guadalajara para la industria electronica. En esta logica confirman la posicién
marginal del sur en lo que se refiere a la localizacion de actividades econdmicas
modernas. Dado que el sur esta doblemente desfavorecido por la distancia del centro y de

los Estados Unidos, y por la ausencia de grandes ciudades.

En cuanto a los servicios destacan el dominio de la capital que se observa sobre todo en
el caso de los servicios superiores como las finanzas y la publicidad, pero también para
ciertos servicios mas técnicos. A este nivel, la Zona Metropolitana de la Ciudad de México
(ZMCM) sigue siendo el centro de servicios para el conjunto del pais, incluyendo el norte.
Donde Unicamente Monterrey se presenta como rival de la capital como centro financiero.
Dado que los servicios a las empresas en el norte con la excepcién de Monterrey, no
obedecen a la misma légica de tamafio urbano que en el resto del pais, porque sus puntos

de referencia se encuentran frecuentemente del otro lado de la frontera y no en México.
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La légica economica y espacial del centro ha estado determinada por la Zona
Metropolitana de la Ciudad de México, como polo dominante de servicios. Dado que en
términos relativos-indices de localizacion- la industria se concentra cada vez menos en el
centro de la metropoli. Principalmente, en la Ciudad de México sefialando que es en la que
ejerce un fuerte efecto de expulsion industrial, el cual, ademas de atribuirlo a su inmenso
tamafio y surgimiento de otros importantes centros de actividad econdmica en el pais
vinculados al sector externo. También, lo asocian a la tendencia mundial de concentracion
y predominancia en los mas grandes centros urbanos de los servicios superiores —
financieros, de gestion y publicidad- altamente dinamicos, que aumentan los precios del
suelo, costo de vida y salarios, acentuando también los problemas de congestion vial.
Desplazando hacia las aglomeraciones vecinas, en este caso, Puebla y Toluca a
industrias de bajo o mediano contenido tecnolégico, qgue en México son importantes por la
gran cantidad de empleos industriales que generan, y que justamente suelen ser
importantes consumidoras de espacio, y por lo tanto, sumamente sensibles a los precios
del suelo. No obstante, los autores, también observan que la desconcentracion en la parte
central del pais sigue siendo relativamente débil, en comparacion con lo que puede
observarse en los paises industrializados como Canada. Fendmeno que atribuyen, en
primer lugar a la relativa debilidad, en comparacion con los paises industrializados de las
redes de transporte y comunicacion y en segundo, a la disparidad entre ciudades grandes
y pequefias en términos de calidad de servicios e infraestructuras mayor en México que en

los paises industrializados.

2.3.1. Evidencia de la especializacion econdmica en el crecimiento de México.

En un trabajo enfocado a explicar las disparidades regionales de México elaborado por
Ocegueda, et. &l (2009) se estudia la funcién de la especializaciéon en el desempefio
econdmico de los estados del pais para el periodo 1990-2006, mediante la estimacion de
una ecuacion de crecimiento aumentada con un indice de especializacion desagregados a
nivel de ramas y subramas de actividad econdmica los cuales se clasifican siguiendo los
criterios establecidos por la nueva teoria del crecimiento (NTC) y la teoria poskeynesiana
(TPK). Que les permite diferenciar su impacto en el crecimiento. Tales criterios son: 1) por

el tipo de factores que usan intensivamente; 2) por el nivel de la tecnologia empleada, y 3)
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por el valor de las elasticidades ingreso (¢) en el comercio internacional a nivel de

actividad econémica y subsectores.

Entre los principales resultados de sus estimaciones de elasticidad entre especializacion y
el crecimiento de la productividad a nivel de las divisiones de actividad econémica de la
industria manufacturera encuentran tres grupos con caracteristicas claramente
diferenciadas: el primero, integrado por industrias en donde la especializacién no parece
tener una funcion importante sobre el desempefio econdmico, agrupa a las divisiones
Textiles, prendas de vestir e industria del cuero (32); industrias de la madera y productos
de madera (33); productos minerales no metéalicos (36) y otras industrias manufactureras
39; el segundo, compuesto por industrias en donde especializarse conlleva a una
reduccion de la tasa de crecimiento, incluye a la divisibn de productos alimenticios,
bebidas y tabaco (31); y el tercero, en donde hay una relacion clara entre especializacion y
crecimiento, aglutina a las divisiones papel y productos de papel, imprentas y editoriales
(34); sustancias quimicas, productos derivados del petrdleo y del carbon de hule y de
plastico (35); industrias metélicas basicas (37) y productos metalicos, maquinaria y equipo
incluye instrumentos quirdrgicos y de precision (38).

En el caso del sector agropecuario y de la division (31) de las manufacturas que
comprende la industria de alimentos, bebidas y tabaco, los autores explican que sus
elasticidades negativas y significativas ilustran las desventajas asociadas a un patrén de
especializacién dirigido por actividades intensivas en recursos naturales. En cuanto a los
valores positivos para el tercer grupo de actividades muestran las ventajas de una
especializacion orientada a desarrollar actividades con caracteristicas especiales,
particularmente aquéllas con capacidad para acelerar el crecimiento de la productividad
(dinamicos). Corroboran la importancia del subsector (38), particularmente en la
desagregacion a las ramas de instrumentos y equipo de precision; maquinaria diversa;
magquinaria, equipo y accesorios eléctricos; y maquinas de oficina, calculo y procesamiento
informatico. En todas ellas se comprueba que la especializacién promueve el crecimiento
e incrementa los rendimientos a escala en la produccion agregada. Un comportamiento

similar se observa en la industria quimica y en algunos servicios como los de investigacion
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y desarrollo, profesionales y técnicos, financieros y relacionados con software y

procesamiento informético.

Los resultados del trabajo muestran una relacion robusta entre crecimiento y
especializacion cuando ésta se orienta hacia sectores con caracteristicas especiales como
la difusién de conocimiento y de alta tecnologia, a los que denominan sectores clave. No
obstante, la contribucién de éstos no es homogénea: distinguen claramente actividades
con mayor potencial para aumentar los rendimientos a escala de la funcion de produccion

agregada y, por tanto, para acelerar la tasa de crecimiento.

En suma, la evidencia empirica de los estudios realizados sobre la localizacion industrial
en México confirma la existencia de correlacion entre la concentracion geogréafica de la
industria, la generacion e importancia de los rendimientos crecientes a escala y la
tendencia a la aglomeracion, en las regiones. Donde, dicha sinergia esta determinada,
justamente por la especializacion; asi como la jerarquia y rol de las mismas en un contexto
mas amplio determinado por el tamafio de mercado. Es decir, que la capacidad de generar
economias externas de aglomeracion de los territorios esta determina principalmente por

la estructura productiva o tipo actividad econdémica predominante en las mismas.

2.3.2. Laterciarizacion de la Zona Metropolitana del Valle de México.

En el trabajo de Garza (2006) se analiza, la estructura los niveles de concentracion y la
dindmica del sector servicios de la Zona Metropolitana de la Ciudad de México (ZMCM) de
1960 a 2003. Desde la perspectiva de la actual tendencia hacia la terciarizacién de los
paises desarrollados, en la que los servicios al productor y los duraderos aumentan
notablemente su importancia, reduciéndola los orientados a la poblacion en especial el

comercio y los servicios de consumo inmediato®®. A la vez que, experimentan un proceso

4 Garza, considera el comercio y los servicios al produccion, al comercio de bienes de capital e intermedios y a los
servicios profesionales, respectivamente. En cuanto a comercio y servicios al consumidor, a bienes de del comercio al
por menor de consumo inmediato y duradero, a servicios a servicios de consumo inmediato (aseo y limpieza,
recreacion, esparcimiento, hoteles y educacion entre otros). De los IV, VI, VIII, X, XI y XII censos comercial y de
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de desindustrializacion, en una primera etapa en términos relativos y posteriormente
absolutos. Se centra, en la hipétesis de que la ZMCM tiende a especializarse en los
servicios al productor, pues éstos se localizan preferentemente en las grandes metrépolis,

tal como acontece en las ciudades globales de los paises desarrollados.

En principio da cuenta de la terciarizacion de la economia mexicana, siendo a partir de la
segunda mitad del siglo XX que la estructura ocupacional del pais, se ha transformado
progresivamente de una economia predominantemente agricola a otra dominada por las
actividades terciarias y secundarias, tendencia observada en los paises desarrollados.
Pasando en 1950 de un sector primario que absorbia el 58 por ciento de la poblacion
econémicamente activa (PEA) total, el secundario 16, y el terciario 26 por ciento. A 2003
en donde la PEA en servicios alcanza el 58 por ciento del total, muy por encima del 25 por
ciento de la industria y 17 de la agricola. Proporciones que sefiala fueron observadas en

Estados Unidos desde los afos sesenta.

En este proceso, entre 1960 y 2003 el comercio y los servicios al productor aumentaron su
participacion en el total del sector nacional de 31 a 52 por ciento, en tanto, que el comercio
y los servicios al consumidor disminuyeron del 69 al 48 en el total nacional. La ZMCM, que
en 1960 absorbia 15 por ciento de la poblacion total y 40 de la urbana, concentraba 40 por
ciento del PIB de los servicios privados del pais. En 2003 estas proporciones fueron de 18
de la poblacion total, 27 de la urbana y 35 por ciento de los servicios. En el caso del
comercio y los servicios al productor reduce su concentracion de 47 por ciento en 1960 a
42 por ciento en 2003, mientras que en los servicios al consumidor pasa de 35 a 29 por
ciento. No obstante, tal reduccién, su participacion en el valor de su PIB sectorial de 1960
a 2003, del comercio y los servicios al productor aumento de 37 a 62, mientras que los del

consumidor disminuyeron de 63 a 38 por ciento, en el periodo.

La anterior tendencia estructural hacia la mayor participacion de los servicios al productor

a medida que avanza la servicializacion de las economias capitalistas, se acentuo, con la

servicios, México. Si bien los datos corresponden a los censos econdmicos. Las claves utilizadas no corresponden a
algln censo especifico, sino a una clasificacion particular (Garza, 2004: 9-14)
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implantacion de las politicas neoliberales en México, que dinamizo los servicios al
productor, pasando de una participacion del 49 por ciento en 1993 a una de 54 por ciento
en 2003 en el PIB nacional, impulsada en particular, por el aumento de los servicios
profesionales, cuya participacion aumento del 23 en 1993 al 30 por ciento en 2003. Los del
consumidor, en contrapartida, se redujeron su participacion del 50 por ciento en 1993 al 48
por ciento en 2003, evidenciando el impacto de los cambios estructurales en la economia
nacional sobre ellos. En tal contexto, la ZMCM presento una notable transformacién
macroecondmica terciaria entre 1988 y 2003, cuando los servicios al productor elevaron su
participacion de 50 por ciento en 1988, a 62 por ciento en 2003, debido principalmente al

aumento de 17 a 40 por ciento de los profesionales a empresas, en el periodo.

Garza explica, en general, que dicha tendencia estructural hacia la predominancia de los
servicios al productor, tanto a nivel internacional como del pais, se debe al proceso que
otros autores del tema, denominan como “metaindustrializacion”, que supone a las
actividades industriales como las Unicas productivas, conduciéndolos, a una mayor
dinamica de crecimiento, que trasciende hacia los servicios que demanda, es decir, a los
vinculados industriales, convirtiéndose en la base de la revolucion terciaria. Asi justamente
es en la liberacion comercial que la metaindustrializacion se acrecentd, dado que, condujo
a la modernizacién de la gestion de las firmas, asi como fusiones entre algunas de ellas, lo
cual implic6 el adelgazamiento y flexibilizacion de su administracién. Sefiala que, en
México, el neoliberalismo demando una serie de acciones que requerian de gran un
namero de servicios de asesoria, como la venta de casi todas las empresas paraestatales,
la privatizacion de la banca, la entrada de inversion extranjera directa y el auge de la

industria maquiladora, junto con la especulacién financiera e inmobiliaria, entre otras.

En cuanto a la concentracion de los servicios, observa que si bien la Ciudad de México ha
presentado una ligera reduccion en su concentracion de las actividades terciarias del pais,
asi como en los servicios al productor, estos ultimos superan significativamente por 15
puntos porcentuales su participacion en la poblacion urbana nacional, mientras que los
servicios al consumidor solo la rebasan en un punto. Por las altas magnitudes que aun

conserva, de 35 por ciento en los nacionales en 2003 su situacion, se ajusta a lo que
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sugiere como ley tendencial de elevada concentracion espacial de los servicios al
productor en una 0 unas cuantas ciudades en proporciones superiores a su importancia

demografica en de las economias modernas.

Para identificar las actividades en que la zona se ha especializado y es competitiva, utiliza
la técnica del shift and share “cambio y participacion” (CyP), desagregando el crecimiento
absoluto del PIB (o empleos) entre dos afios en tres elementos: i) componente nacional
(CN); ii) componente estructural (CE); iii) componente diferencial o competitivo (CC). Los
grupos de actividad que tienen un componente competitivo positivo (CC+), indica que el
CC comparado con la tasa de cada grupo de la ciudad con la del pais (CN) es mayor en la
ciudad se consideran “motrices”, pues son aquellos en que se especializa la ciudad y que
le imprimen mayor dinamismo econémico y urbano y si es menor, es negativo lo considera

tradicional o “no motriz”

Segun la técnica del C y P, la dinamica del subsector de comercio y servicios al productor
es poco importante, pues los servicios profesionales a empresas, su principal grupo, y el
comercio de equipo e insumos industriales, el que le sigue, s6lo en dos de los cinco
periodos son “motrices”. Su tercer grupo, el comercio al mayoreo, nunca lo fue. Sin
embargo, la participacion del subsector en la estructura de los servicios de la ciudad se
elevo de 37.4 a 61.6 por ciento entre 1960 y 2003, aungque su concentracion territorial del

total nacional bajo de 47.1 a 41.7 por ciento.

Como conclusion general, Garza afirmar que la dinamica diferencial de las actividades
terciarias experimentadas por la Ciudad de México se explica por: el impacto de los ciclos
del desarrollo econdmico nacional en la ZMCM y la nueva politica neoliberal; la expansion
y reorganizacion territorial de las actividades econdmicas que exigen una
desconcentracion relativa; por las caracteristicas locacionales de ella, incluyendo el tipo de
gestion de sus autoridades y la carencia de planes macroeconomicos, y asi como por la
propia recomposicion territorial de las actividades econdémicas en el largo plazo a medida

gue se expande la economia y crece la poblacion.
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2.3.3. Derramas espaciales en el empleo de la Zona Metropolitana del Valle de

México.

En el trabajo realizado por Valdivia, et al (2010) analizan las derramas en sobre el empleo,
que generan las aglomeraciones econémicas, en particular las relacionadas a la difusion;
intercambio de tecnologia e informacion de la Zona Metropolitana de la Ciudad de México
(ZMCM) en el sector manufacturero y de servicios profesionales entre 1993 y 2003.
Mediante técnicas de estadistica espacial y a estimaciones econométricas espaciales, en
las que utilizan como proxies de derramas al: i) “cluster horizontal” correspondiente al
sector econdmico analizado en una delegacidbn o municipio de la ZMCM, vy ii) al
crecimiento del empleo de un conjunto de microrregiones que se consideran vecinas
respecto a cada una de las delegaciones y municipios de la ZMCM. A partir de indicadores
de personal ocupado a nivel de sector, rama y subrama reportados por los censos
econdémicos 1993, 1999 y 2003 del INEGI.

Su principal hallazgo fue que el proceso de terciarizacién experimentado por la ZMCM en
las ultimas dos décadas, ha provocado derramas de empleo en el sector servicios que
operan sobre distancias cortas de difusion espacial, proceso que contrasta con lo ocurrido
en la etapa previa, cuando la concentracion de ramas manufactureras de la ZMCM estaba
asociada a derramas de empleo que operaban bajo distancias “largas”. Es decir, que
cuando se genera una derrama de empleo por concentracién econémica, la nueva unidad
de empleo que aparece a consecuencia de derramas por actividad terciaria se localiza
ahora mucho mas cercana en distancia que la generada anteriormente cuando

predominaba la concentracion econdémica por actividad industrial (Valdivia, et al. 2010).

Para el estudio de las derramas en la generacion de empleo recurren a técnicas de la
econometria espacial, Anselin, (2003). Principalmente a una matriz de pesos entre
unidades regionales (W) que capta los efectos espaciales, que pueden estar asociados a
las derramas en general. En este sentido se considera a W como una variable explicativa
en un modelo que esta espacialmente determinada por ella misma o espacialmente

rezagada, de forma matricial: Wx, donde W es una matriz de pesos espaciales (NxN) y x
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es un vector (Nx1). Variable que consiste de una suma ponderada de valores de la misma

(x) en otros destinos (j#i); para cada observacion i,
Wx; = Xizj Wij x; (2.4)

De esta manera, la relevancia de la cercania entre el lugar (i) y lugar (j) es ponderada en
los pesos asignados (wij). El tipo de pesos usados pueden reflejar una distancia euclidiana
entre dos lugares o una distance decay function a mayor distancia, mayor costo. Asi, la
ecuacion (2.4) permite evaluar la interaccion espacial entre areas geogréaficas cercanas y
la dependencia espacial que se genera sobre el empelo. En este caso, detectar mediante
indicadores autocorrelacion espacial del empleo entre unidades regionales.

Asumen que la presencia de aglomeraciones puede ser indicativa de la existencia de
derramas o spillovers geogréficas, por ejemplo, las firmas en regiones vecinas que
experimentan un rapido crecimiento del empleo estimulan un crecimiento del empleo en la
regidbn como respuesta. Por lo que evallan la existencia de dependencia espacial en el
empleo manufacturero, obteniendo que la diferencia en el nivel de empleo (difemp)
manufacturero de 1993 a 2003, desplego dependencia espacial significativa al 95 por
ciento, en agrupamientos de delegaciones con pérdida de empleo. De manera que la
pérdida del empleo manufacturero de la zona entre 1993 y 2003 formo una aglomeracion
espacial de decrecimiento conformada por los municipios de Tlalnepantla y Naucalpan de
Juérez y las delegaciones Venustiano Carranza, Miguel Hidalgo, Cuauhtémoc, Gustavo

Madero y Azcapotzalco.

En contraste, las aglomeraciones de la difemp de las ramas de prestacion de servicios
profesionales-técnicos especializados entre 1993 y 2003. Presentaron una aglomeracion
dindmica de crecimiento en el nivel de empleo con una ubicacion en la zona poniente del
Distrito Federal, destacando las delegaciones Cuajimalpa, Alvaro Obregén, Miguel
Hidalgo, Benito Juarez, Coyoacan, Cuauhtémoc e lIztacalco, las cuales conformaron el
cluster mas dinamico en el crecimiento del empleo de los servicios profesionales técnicos-
especializados. Destacan que en las delegaciones Gustavo A. Madero y Azcapotzalco la

caida en el empleo manufacturero no fue compensada por un aumento significativo
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espacialmente del empleo en servicios profesionales, como fue el caso de las

delegaciones Cuauhtémoc y Miguel Hidalgo.

Con el propésito de evaluar la presencia de dependencia espacial global en el empleo de
servicios profesionales y técnicos a nivel municipal-delegacional. Calculan un indice de
Moran de la difemp de la matriz W de primer orden, cuyo valor fue de 0.3335, es
estadisticamente significativo al 95 por ciento. Esta dependencia espacial en la difemp
indica que muchos factores comparten una caracteristica espacial, aun que no
necesariamente implica efectos de interaccion espacial entre areas geograficas o de
derramas. Para analizar este punto, evalian los efectos de aglomeracidon de las firmas
sobre la creaciébn de empleo a través de un indicador de intensidad del cluster

aglomeracion horizontal:

cl=2 (2.5)

Al

Donde E es el empleo del sector en la entidad i y A representa la superficie del municipio o
delegacion en Km? en la entidad i. Por lo que Cl capta las externalidades positivas o
derramas asociadas al cluster. Para evaluar si las externalidades estan asociadas al
crecimiento de empleo, inferidas de la autorrelacion espacial, proponen el siguiente

modelo:

leemp servicios profesiona|es = aCI + bClZ + CEdUC&Clén + & (26)

Donde CI? sefiala los posibles efectos de congestion que puede generar la elevada
concentracion de firmas; la variable Educacion es una proxy del capital humano y
corresponde a los afios promedio de escolaridad de la poblacion; a, b y ¢ los parametros
estimados. Las hipotesis de (2.6) son: 1) si a es positivo, existen externalidades positivas
en el empleo, y 2) si b es negativo, existen efectos de congestion. Los resultados de la
estimacion por minimos cuadrados ordinarios del modelo (2.6), los llevo a inferir segun el
nivel de significancia de las variables, la presencia de externalidades positivas en la

creacion de empleo de servicios, dado que a resulto positiva y estadisticamente
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significativa al 99 por ciento, sin que existan efectos de congestion b no significativa al 90
por ciento. La variable de educacion solo fue significativa al 10 por ciento, sugiriendo un
papel menor en el crecimiento del empleo. De manera, que la dependencia espacial que
se encuentra en el difemp a nivel municipal en el empleo del sector servicios
profesionales, la atribuyen basicamente a la aglomeracion de unidades econdmicas del
sector en el area geografica, las cuales pueden desarrollar derramas, ya que no prevalece
autocorrelacion espacial en el término de error del modelo (2.6).

En cuanto la difemp manufacturera entre los afios 1993 y 2003, encuentran que también
despliega dependencia espacial significativa; pero a diferencia de la difemp de servicios, la
dependencia espacial se refleja en agrupamientos con pérdida de empleo. Esto es, que
para la difemp manufacturera la estimacion les arrojo un coeficiente negativo asociado al
“cluster horizontal” (Cl), apuntando hacia la presencia de externalidades negativas en la
generacion de empleo manufacturero en la ZMCM. Ademas de que los errores de la
regresion mostraron dependencia espacial, indicando la presencia de efectos de
dependencia espacial que no asociados a la concentracién de unidades econdémicas. A fin
de corregir la dependencia espacial estimaron el siguiente modelo autoregresivo:

Difemp manutactura = pWdifemp manutactura + aCl + bCI? + cEducacion + ¢ (2.7)

La estimacion del modelo autorregresivo (2.7) les reporto, la existencia de derramas entre
los municipios y delegaciones en el empleo manufacturero, que resultaron mas
importantes que las presentadas al interior de los mismos, ya que Cl no alcanzo a ser
significativa al 95 por ciento. Por lo que la interaccion espacial entre municipios y
delegaciones, es significativa para el empleo del sector manufacturero, no asi para el
empleo del sector servicios. Estimaciones que les lleva a plantear la hipotesis de que el
proceso de terciarizacion en la ZMCM ha condicionado a las derramas de empleo a operar
en distancias cortas de interaccion espacial. Suposicion con fuertes implicaciones en la
dinamica de polarizacidon econémica que ha sufrido la ZMCM, ya que al depender ahora,
las derramas de empleo en distancias mas cortas, mayor es la probabilidad de que

generen dindmicas territoriales de desigualdad en la creacion de nuevos empleos.
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Capitulo III.

Restructuracion econdomica y territorial de la Zona Metropolitana del Valle de

México, 1999-2009: su proceso de terciarizacion - desindustrializacion.

En este capitulo, se analiza la estructura y dinAmica del empleo y produccién de las
actividades econdmicas ZMVM, conformada por las 16 delegaciones del Distrito Federal,
59 municipios del Estado de México y uno de Hidalgo (CONAPO, 2007), entre 1999 y
2009 (cuadro 1 de Apéndice), enfocandose en la localizacion y crecimiento del empleo en
los servicios financieros y a las empresas y produccion, actividades base y de mayor
dinamismo de la zona; asi como de las industrias manufacturas. Con el propésito de
analizar la reestructuracion econdmica y espacial de la zona en los ultimos afos, la cual
ha consistido en un proceso de pérdida del sector manufacturero acompafado de un
aumento en el empleo y la produccién del sector servicios, documentada en diversos
estudios como el de Sobrino (2007). Tendencia que se inserta en un contexto global, de
tercerizacion de los grandes centros urbanos y a la desconcentracién del sector industrial

hacia otras regiones, Garza (2006).

3.1. Estructura y dinamica econdmica de la Zona Metropolitana del Valle de México,
1999-2009

A continuacién, se muestra el desempefio econémico de la ZMVM en el ambito nacional,
en términos de la Produccion Bruta Total (PBT); el Valor Agregado (VA) y el Personal
Ocupado (POT), a nivel agregado para el total de actividades econémicas, asi como para
los sectores de analisis: la industria y los servicios (cuadro 1), en particular los orientados
a las empresas y produccién, considerados por su dinamismo base de la revolucién
terciaria en Garza (2006) en la zona, especificamente: los servicios de apoyo a negocios
(56) y profesionales y técnicos(54)* en el periodo 1999-2009. Los de mayor dinamismo

son considerados la base de la revolucion terciaria en Garza (2006).

% Tal clasificacién como servicios a empresas y produccidn, se basa en la orientacion de sus respectivas ramas de
acuerdo con el Sistema de Clasificacion Industrial de América del Norte (SCIAN), en el caso del subsector de servicios
profesionales (54) se encuentran: servicios de contabilidad (5412); ingenieria (5413); consultoria administrativa y
cientifica (5416) y publicidad (5418), entre otros. Entre las ramas de apoyo a negocios (561) se hallan: servicios
colocacién de empleo (56113), y administracion de negocios (5611).
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Cuadro 1.

ZMVM: Participacion y Crecimiento de la zona en el Nacional, 1999-2009

Variacion Media

Part. Part. Anual
dela dela
Nacional ZMVM ZMVM Nacional ZMVM ZMVM
en en Nacional ZMVM
Nac. Nac.
1999 2009 1999-2009
L. Miles de Pesos a Precios o Miles de Pesos a Precios de o o
Produccién Bruta Total de 2003 % 2003 % %
Total Actividades Econdmicas | 48,778,354 16’323’14 34 77,666,830 18,821,648 24 6 2
Industria Manufacturera | 23,668,122 5,513,182 23 34,439,569 5,251,784 15 5 0
Servicios 10,490,565 6,419,727 61 16,825,753 9,002,080 54 6 4
Comercio y Servicios a la Produccién 9,188,158 5,463,420 59 12,304,233 7,302,646 59 3 3
Participacion en el Total de !a a9 34 a 28
Industria
Participacion Servicios 22 39 22 48
Participacion C.y S.P. 19 33 16 39
Miles de Pesos a Precios Miles de Pesos a Precios de
Valor Agregado Censal Bruto de 2003 2003
Total Actividades Econémicas | 21,552,699 7,298,430 34 35,664,634 9,020,486 25 7 2
Industria Manufacturera 7,476,186 1,688,584 23 10,457,015 1,738,138 17 4 0
Servicios 5,581,316 3,512,242 63 9,195,024 5,249,348 57 6 5
Comercio y Servicios al Productor 5,615,996 3,192,312 57 7,801,704 4,700,649 60 4 5
Participacion en el Total de !a 35 23 29 19
Industria
Participacion Servicios 26 48 26 58
Participacion C.y S.P. 26 44 22 52
Personal Ocupado Total Miles Miles
Total Actividades Econdmicas 13,827,025 3,550,710 26 20,116,834 4,672,429 23 5 3
Industria Manufacturera 4,175,400 854,622 20 4,661,062 764,443 16 1 -1
Servicios 4,133,626 1,358,381 33 7,340,216 2,219,006 30 8 6
Comercio y Servicios al Productor 2,249,719 874,909 39 3,784,856 1,446,883 38 7 7
Participacion en el Total de !a 30 24 23 16
Industria
Participacion Servicios 30 38 36 a7
Participacion C.y S.P. 16 25 19 31

Fuente: Elaboracién propia con datos de los Censos Econémicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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En el cuadro 1, resulta evidente la menor dinamica de crecimiento de la ZMVM, en la
produccion: PBT, VA y el empleo (POT), en relacién a los nacionales. La cual se puede
atribuir al decrecimiento de la actividad industrial, la cual mostro una Tasa de Variacion
Media Anual (TVMA) negativa, en aproximadamente uno por ciento de 1999 a 2009. Lo
anterior, revela el impacto, que tiene la industria, en el crecimiento, pues aun cuando los
servicios fueron mas dinamicos, su crecimiento no logro revertir, el menor ritmo de
crecimiento de la zona, situacion que se puede explicar, por la consideracion de que la
industria genera mas vinculos productivos, o cadenas de valor a diferencia de los
servicios. Tal supuesto es analizado en el capitulo 4, en el que se evalla la capacidad de

generar crecimiento los servicios e industrias en la produccion de las entidades de la zona.

No obstante, el menor desempefio de la ZMVM en relacion al nacional, y su disminucion
en la participacion en la produccion, a nivel nacional de 1999 a 2009. La zona aun
mantiene una importante relevancia en el &mbito nacional puesto que tanto, su PBT, como
su VA, represento cerca de un cuarto en ambos rubros, en 2009. En términos, de empleo
(POT), su participacion casi se ha mantenido, y al igual que en la produccién, la zona
concentro cerca de un cuarto del empleo nacional, en 2009. Ademas de que el Distrito
Federal que forma parte central de la ZMVM (véase mapa 1). Ademas que ha continuado
siendo la principal entidad receptora de la Inversién Extranjera Directa (IED) del pais con

una participacion de 56 por ciento en la IED total nacional acumulada de 1999 a 2011%.

En general, las cifras del cuadro 1, confirman, la tendencia hacia la terciarizacion del
empleo, en detrimento del de la industria, que en la ZMVM, de 1999 a 2009. Tal
disminucién de la participacion de la industria manufacturera se ha dado en todos los
rubros, la produccion (PBT); valor agregado (VA), siendo, mas aguda, en el empleo (POT)
y en la ZMVM, pasando del 30 por ciento, a nivel nacional, y del 24 en la ZMVM en 1999,
al 23 y 16 por ciento, respectivamente, en 2009. En contra parte, el sector servicios

aumento su participacion, en el empleo (POT), a nivel nacional del 30 al 36 por ciento, y

*®Cabe sefialar que la IED dirigida al Distrito Federal se ha concentrado principalmente en el sector financiero y otros
servicios, comercio, transporte y comunicaciones. Patrén que contrasta con la orientacidn sectorial de la IED en el
resto de los estados del pais sobre todo con los estados del norte del pais, en donde el principal destino de la IED es la
industria manufacturera (Dussel et al., 2007).
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en la ZMVM, del 38 al 47 por ciento, de 1999 a 2009. En relacién a su dinamica de
crecimiento, esta ha sido en el mismo sentido, pues su Tasa de Variacion Media Anual
(TVMA), fue mayor en que en las manufacturas, atribuible a su mayor vinculo, con el

sector externo, el cual ha sido bajo, a lo largo de la ultima década.

En cuanto a la estructura productiva de la zona, un primer aspecto a destacar, es la
concentracion en su territorio de los servicios de orden superior (alta productividad y
umbral de demanda), financieros y seguros, pues en 2009, representaron 72 por ciento del
empleo (POT) del nacional, asi como de los orientados a la produccion, tales como los
servicios profesionales (54) y de apoyo a empresas (56) que en conjunto representaron, el

77 por ciento del total del empleo nacional dedicado a dichos servicios en 2009 (cuadro 2).

La composicion de la estructura productiva de la ZMVM en términos de empleo, indica el
predominio y tendencia hacia las actividades comerciales (43 y 46) que representan el 28
por ciento del Personal Ocupado (POT) de la zona en 2009. Asi como de los servicios
orientados a las empresas y produccion como los profesionales (54) y los de apoyo a los
negocios (56), que representaron en conjunto el 17 por ciento del total del empleo en la
zona en dicho afo. Mientras que pese a que las actividades industriales (31-33) tuvieron
una TVMA negativa de 1999 a 2009, representaron el 16 por ciento del empleo total de la
zona en 2009. No obstante, las cuatro mayores actividades de la zona: comercio, servicios
a la produccion, industria y financieros, representaron menos de tres cuartos (68 por
ciento), del empleo total de la zona en 2009. Por lo que, se puede considerar a la zona en

cierta medida como diversificada.
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Cuadro 2.

ZMVM: Participacion y crecimiento del personal ocupado por sector, 1999 -2009

Participacion Participacion de
de los Participacion p Participacion Tasa de Variacién
. los sectores de . .
sectores de la | sectorial enla la ZMVM a nivel sectorial en la Media Anual
ZMVM a nivel ZMVM . ZMVM
. Nacional
Nacional
Nacional | ZMVM
1999 2009 1999-2009
Total de Actividades Econdmicas 26 23 5 3

31 -33 Industrias manufactureras 20 24 16 16 1 -1
Comercio y Servicios al Productor 39 25 38 31 7 7
43 Comercio al por mayor 29 7 24 6 3 1
52 Servicios financieros y de seguros 80 5 72 7 10 8
53 Servicios inmobiliarios, de alquiler de muebles
e intangibles 27 1 23 1 11 8
54 Servicios profesionales, cientificos y técnicos 39 4 37 5 5 5
55 Direccidn de corporativos y empresas 76 1 77 0 -5 -5
56 Servicios de apoyo a los negocios y manejo de
desechos y de remediacion 37 6 40 12 12 14
Comercio y Servicios al Consumidor 23 36 21 42 7 5
46 Comercio al por menor 23 19 20 22 7 5
61 Servicios educativos 33 3 27 4 7 4
62 Servicios de salud y de asistencia social 23 2 21 3 10 9
71 Servicios de esparcimiento culturales y
deportivos, y otros recreativos 21 1 25 1 8 11
72 Servicios de alojamiento temporal y de
preparacidn de alimentos y bebidas 22 6 19 7 9 6
81 Otros servicios excepto actividades del
Gobierno 23 6 21 5 4 3
Otros Sectores 28 15 22 11 2 -1
11 Agricultura, ganaderia, forestal, pesca y caza 0 0 0 0 0 -7
21 Mineria 4 0 5 0 3 5
22 Electricidad, agua y suministro de gas al
consumidor final 26 1 19 1 2 -1
23 Construccion 28 5 18 3 1 -3
48 - 49 Transportes, correos y almacenamiento 33 6 32 5 2 1
51 Informacién en medios masivos 56 3 35 2 5 0

Fuente: Elaboracién propia con datos de los Censos Econémicos, INEGI de 1999, 2004 y 2009

3.1.1 La terciariazacién-desindustrializacién en el crecimiento de la ZMVM, 1999-
2009

Con el objeto de analizar el impacto de la tendencia hacia la terciarizacion frente a la
desindustrializacion de la zona en la dindmica de crecimiento, y la reestructuracion
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territorial en las entidades de 1999 a 2009. Se muestra, en el gréfico, la relevancia de las
actividades de servicios, e industria en términos de participacion en la produccion (VA), y

empleo (POT) en la zona.

Grafico 1.

ZMVM: Participacion por sector en el empleo total (POT), 1999-2009
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En el grafico 1, se observa la tendencia hacia la terciarizacion-desindustrializacion de la
ZMVM, en el cambio de sector preponderante en términos de empleo en la zona, puesto
gue el sector manufacturero paso de emplear casi un cuarto del empleo (POT) del total de
la zona, en 1999 a 16 en 2009, frente al comercio al por menor (46) que aumento del 19 al
22 por ciento de 1999 a 2009, convirtiéndose en el sector que empleo la mayor parte del
empleo (POT) de la zona, en 2009. En este mismo sentido, se tiene que los sectores de
servicios que mas aumentaron su porcentaje en el empleo total de la zona en el periodo
fueron justamente los servicios considerados a las empresas y los de orden superior (alta
productividad y umbral de demanda), respectivamente, a saber: el de servicios de apoyo a

los negocios (56), siendo el que mas incremento su participacion en el total del empleo en
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la ZMVM, paso de emplear el 6 por ciento en 1999 a casi el 12 de la ZMVM en 2009. Por
su parte, los servicios financieros y de seguros, aumentaron del 5 al 7 por ciento del total
de personal ocupado, de 1999 a 2009.

Cabe destacar que si bien la participacion de la industria manufacturera en el empleo total
de la zona, disminuyo casi 10 puntos porcentuales de 1999 a 2009. A nivel de subsector la
mayor reduccion fue de apenas un punto porcentual, que correspondioé al de fabricacion de
prendas de vestir (315), los siguientes fueron el de la industria quimica (325), el de
fabricacion de productos metalicos (332), y el de insumos textiles (313) con una baja de
medio punto porcentual. El resto de los subsectores no decrecié mas alla de medio punto
porcentual. La mayoria de los subsectores practicamente mantuvieron su participacion en
el empleo total de la zona (cuadro 8 de apéndice). Esto se debe a que muchas de las
industrias de tradicionales y de baja tecnologia como insumos textiles (313) y de productos
metalicos (332) si bien redujeron su presencia en la zona en términos netos, una parte
importante se reubico en entidades de la periferia de la propia zona como Tlalnepantla
(59) e lIztapalapa (21) y en otras zonas contiguas como Puebla y Toluca, en los ultimos

anos.

Para precisar la relevancia de los cambios en el empleo a nivel sectorial, en términos de
generacion de rigueza o valor (VA), y de empleo (POT), en la zona. En el gréfico 2, se
presenta la aportacién al crecimiento de cada sector, y sus principales subsectores en
tales rubros (cuadros 11-13 de Apéndice)?’.

27 .y .. . . .. .

La aportacién al crecimiento, da el porcentaje con que contribuye cada sector a la tasa de crecimiento y consiste en
ponderar la tasa de crecimiento del sector, por su participacion en el total del afio inicial. Lo que, permite tener una
cuantificacién mas precisa de la relevancia del crecimiento de cada sector en total de la zona.
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Grafico 2.

ZMVM: Aportacion al crecimiento del valor agregado (VA) y empleo (POT) por sector,
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El crecimiento del valor agregado (VA) en la zona fue de aproximadamente 24 por ciento
de 1999 a 2009, del cual en términos ponderados, 19 por ciento, fue generado por el
sector de servicios financieros y de seguros (52), en especifico el subsector de
instituciones de intermediacion crediticia y financiera no bursatil (522), siendo el que mas
crecio y el cual se puede considerar con cierta orientacion al productor, puesto que una de
sus principales ramas, es la de instituciones financieras de fomento econémico, seguido
del de compafiias de fianzas, seguros y pensiones (524). El segundo sector que mas
contribuyo al crecimiento del VA, aunque bastante menos que el sector (52), fue el de
servicios de apoyo a los negocios, manejo de desechos y remediacion (56), en concreto el
subsector (561), con casi 5 por ciento. El tercero correspondio al sector de transportes (48-
49) con 4 por ciento. Otros subsectores que tuvieron cierto aporte al VA fueron servicios
personales (812) y la industria quimica (325), con casi un 2 por ciento. En contra parte los
subsectores que mas decrecieron en su aportacion al crecimiento de valor (VA), fue el

sector de informacién en medios masivos (51), y el de comercio al por mayor (46).

73



En cuanto al crecimiento del empleo (POT), se tiene que este aumento casi 32 por ciento,
en el periodo. Del cual en términos ponderados 10 por ciento fue generado por el conjunto
de actividades del sector de comercio al por menor (46), principalmente por el subsector
de alimentos, bebidas y tabaco (461), con 3 por ciento y el de tiendas de autoservicios y
departamentales (462) con 2 por ciento. No obstante, fue el subsector de apoyo a los
negocios (561) que mas aporto al crecimiento del empleo, con 9 por ciento, seguido del
sector de servicios financieros y de seguros (52), cuyo subsector de instituciones de
intermediacion crediticia y financiera no bursétil (522) genero 4 por ciento. Seguidos de
otros subsectores como servicios de preparacion de alimentos y bebidas (722) y los

servicios profesionales, cientificos y técnicos (541), con 3y 2 por ciento, respectivamente.

En contraste fue justamente el sector manufacturero el que mas disminuyo su contribucion
a la generacion de empleo en la zona, la cual se redujo 3 por ciento en el periodo, siendo
los subsectores de mayor reduccion, los de prendas de vestir (315), y de insumos textiles

(313), con un decrecimiento de uno y medio punto porcentual, respectivamente.

La mayor dinamica de crecimiento en la zona de los sectores: financieros (52); el de
comercio (43-46) y transportes (48-49), refleja los patrones de orientacion de la IED, pues
ha sido principalmente en ellos en que se ha orientado la IED en las entidades del Distrito
Federal (cuadros 19 y 20 de apéndice), en las ultimas décadas como sefiala Valdivia et a.l
(2010). A diferencia de la IED, destinada a la industria manufactura en el pais que se ha

concentrado en el norte del pais.

3.2. Dinamica territorial de la terciariazacién-desindustrializacion en el crecimiento
de la ZMVM, 1999-2009

En esta seccidn, se analiza la dinAmica de crecimiento de las entidades de la zona, a partir
de su estructura territorial, en términos de empleo de los servicios e industrias que
concentran, mediante la aportacion al crecimiento por entidad en el valor (VA) y empleo

(POT) de la zona mostrada en el grafico 3. Asi como la identificacion la concentracion de
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los sectores manufactureros (31-33) y de servicios a las empresas (54) con indices de

especializacion (IEij) de empleo?®, presentados en los gréficos 4 y 5, respectivamente.

En una primera aproximacion al andlisis de la concentracion y polarizacion del crecimiento
que caracteriza al proceso de terciarizacion de la ZMVM, se muestra la localizacién
territorial de los servicios e industria y sus cambios, en el mapa (1) la desviacién estandar,
de la diferencia absoluta del personal ocupado (POT), de los servicios financieros (52),
(DESF9909), de 1999 a 2009 y en el mapa (2) la desviacion estdndar de la industria
manufacturera (31-33) en las entidades zona (DEM9909), en el periodo.

Mapa 1.

ZMVM: Desviacion estandar de la diferencia de empleo en los servicios financieros (52),
1999-20009.

Standard Deviation: DESF9909

l =-14467.8 (0)

[[] -14467.8 - -6208.92 (0)

] -5208.92 - 2049 96 (68)
Mean = 2049.96

[] 2049.96-10308.8 (4)

O 10308.8 - 185677 (0)

W - 18567.7 (3)

Fuente: Elaboracion propia a partir del Marco Geoestadistico Municipal, 2005 (MGM, 2005) del INEGI.

%% El indice de especializacion (IEij), en este caso, es la proporcién del empleo (POT) del subsector i, en el total de la
entidad j, normalizada por la proporcién del empleo del subsector i de la zona, en el empleo total de la zona. El valor
del cociente indica el grado de concentracion del subsector en la entidad en relacidn con el de la zona. Un valor mayor
a 1 indica una concentracion mds que proporcional en la entidad. Lo que permite identificar la actividad de base
econdémica y comparar la estructura econémica de las entidades (véase cuadros 15-18 del apéndice)
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Del mapa 1 de la desviacion estandar de la diferencia en el empleo de los servicios
financieros (52), de 1999- 2009, (DESF9909) se tiene:

e La media de la desvicion estandar del POT de los servicos financieros (52) fue
positiva en aproximadamente 2050 empleos entre 1999 y 2009; lo que, en general,
indica el crecimiento de los servicios financieros, en las entidades de la zona;

e El mayor crecimiento del empleo de los servicios financieros (52), se dio en siete
entidades, en 4 por arriba de una desviacion estandar de la media: Cuajimalpa (13),
Coyoacan (30), Magdalena Contreras (29) y Cuahutemoc (40), y en 3 por arriba de
3 desvicaciones estandar de la media: Miguel Hidalgo (14), Alvaro Obregén (12) y
Tlalpan (28);

e En las 68, entidades, el crecimiento fue una desvicion estantar menor, a la media; y

e Es posible observar, un cluster financiero en las 7 delegaciones que mas crecieron,
junto con la Delegacién Benito Juarez (22).

Mapa 2.

ZMVM: Desviacién estandar de la diferencia de empleo en las industrias manufactureras
(31-33), 1999-20009.

Standard Deviation: DEM9909

B <-11525.8 (5)

[ -11525.8 - -6339.37 (3)

] -6339.37 - -1152.91 (7)
IMean = -1152 91

] -1152.91 - 4033.56 (58)

I 4033.56 - 9220.03 (1)

B = 9220.03 (1)

Fuente: Elaboracion propia a partir del Marco Geoestadistico Municipal, 2005 (MGM, 2005) del INEGI.
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Del mapa 2 de la desviacion estandar de la diferencia del empleo en el sector

manufacturero (31-33) de 1999 a 2009, DEM 99-09, se observa:

e La media de la desviacidon estandar del POT de las industrias manufactureras (31-
33) fue negativa en alrededor de 1153 empleos, entre 1999 y 2009; lo que indica el
decrecimiento en el empleo de la industria, en general, esto es la predominancia de
la disminucion del empleo (en las que se redujo, su baja fue importante, respecto de

de las en que aumento, en términos absolutos);

e Las entidades en que mas decrecié el empleo manufacturero, es decir, por debajo
de la media de la desviacion estandar negativa, fueron 15 las entidades, siendo en
5 donde decrecié en mas de 11525 empleos, estas fueron: La delegacion Miguel
Hidalgo (14), Iztacalco (27); Naucalpan (31); Azcapotzalco (39) y Cuahutemoc (40)

e Enla mayoria de las entidades, 41, su diferencia media de empelo fue mayor a cero
y menor a 4034 empleos en el sector, y en 2 su diferencia fue mayor, Tepotzotlan

(36), con 4660 y en Tultitlan (24) de 9220, empleos

Grafico 3.

ZMVM: Aportacion al crecimiento del valor agregado (VA) y empleo (POT) por entidad,
1999-2009
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Las entidades que mas contribuyeron tanto a la generacion valor (VA) y de empleo (POT)
en la zona fueron justamente aquellas que aumentaron su especializacion en los
subsectores mas dinamicos como el de intermediacion crediticia y financiera no bursatil
(522), y el de servicios de apoyo a los negocios (561), actividades y entidades en que se
concentro la IED en el Distrito Federal a saber®: la delegacién Miguel Hidalgo (14), que
mas aporto al crecimiento, genero 7 por ciento al incremento del VA y 3 por ciento del
POT, paso de un indice de especializacion (IE) en el subsector de servicios financieros
(522) en la zona de 0.8 en 1999 a uno de 1.6 en 2009 (cuadros 15-17 de apéndice).
Ademas de que presento elevados indices de especializacion en los subsectores del
sector transportes, correos y almacenamiento (48-49), que en conjunto crearon mas VA en
el periodo, aunque disminuyo su indice de especializacion en el subsector de apoyo a los
negocios (561) de 1.8, en 1999, a 1.1 en 2009. Caso similar al de la delegacion Alvaro
Obreg6n (12) que aporto casi 5 por ciento al crecimiento del VA y 3 al POT, y cuyo indice
de especializacién en el subsector (522) en la zona, aumento de 2.1 a 2.8, e igualmente
disminuyo su participacién en el subsector (561), cuyo indice de especializacién se redujo
de 1.5 a 0.9 de 1999 a 2009. A diferencia de la delegacién Cuajimalpa (13) que contribuyo
con 3y 2 por ciento al incremento del VA y POT de la zona, que fue en el subsector de
apoyo a negocios (561) en el cual se especializo, cuyo indice de especializacion paso de
0.4 a 3.5. Ademéas de tener importantes aumentos en otros subsectores dinAmicos como el

de transporte (488) y de compafiias de fianzas, seguros y pensiones (524).

La delegacion Benito Juarez (22), la segunda de mayor aportacion al incremento del VA,
con 5 por ciento, derivado de su importante aumento en el subsector (522) y en otros
como el de transportes (48-49), pero que escasamente aporto uno por ciento al del empleo
(POT), lo cual se debe a una reduccion en su participacion en el subsector (561) y al bajo
aumento en los sectores de mayor aportacién al POT, como el de comercio al por menor

(46) pese al aumento en del de servicios profesionales (541).

*® Cabe destacar que la IED se ha concentrado en las delegaciones Miguel Hidalgo(14), Cuauhtémoc (40), Benito Juarez
(22) y Alvaro Obregén (12) que aglomeran la mayor parte de las empresas con IED (Valdivia, et. al., 2010)
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La entidad que mas presento crecimiento del empleo (POT) en la zona fue la delegacion
Azcapotzalco (39), el cual, se le puede atribuir, al aumento que tuvo en el subsector (561),
cuyo indice de especializacion (IE) del sector en la zona paso de 1 a 4.7, el mas alto de
todas las entidades de la zona de 1999 a 2009, considerando, ademas que fue en la que
mas decrecio el sector manufacturero, en términos de empleo, reduciéndose su (IE) de 1.9
a 1. La delegacién Tlalpan (28), la segunda junto con la Miguel Hidalgo (14) en aportacion
al crecimiento del empleo con 3 por ciento, se especializo, en el sector (522), el segundo
de mas crecimiento en el empleo, cuyo indice de especializacion (IE) aumento de 0.5 a 4.4
y en el de (524), de 1.4 a 3.6 entre 1999 y 2009.

En cuanto a las entidades que mas decrecieron en su aportacion al crecimiento del VA 'y
POT, se tiene fue la Cuauhtémoc (40) la que mas decrecié en su desempefio, atribuible a
la baja en su participacion de los subsectores mas dinamico tanto en empleo (POT) como
en valor (VA), a saber: el (522), cuyo indice de especializacion descendio de 4.6 a 2.7 en
la zona, y en el (561) que se redujo ligeramente de 1 a 0.9 y en otros subsectores
relativamente importantes en términos de VA en la zona, como el de transporte de
ferrocarril (482), asi como a un estancamiento de los servicios personales (812) y la
industria quimica (325) y bebidas y tabaco (312), junto con otras actividades comerciales y
manufactureras, que no fueron compensadas con el aumento de otros subsectores

dindmicos como los servicios profesionales (541)

Por otra la delegacion lIztapalapa (21) y el municipio de Tlalnepantla (59), fueron de las
entidades que mas decrecieron en su contribucion al VA, con uno y tres por ciento,
respectivamente. La baja en la aportacion al VA, se puede explicar a que ambos casos el
subsector (522) tuvo muy baja presencia, ademas de que el subsector (561), disminuyo su
participacion. No obstante, tuvieron una cierta proporcion de aportacion al crecimiento del
empleo (POT), siendo mayor la de Iztapalapa (21) con casi 2 por ciento, y uno por parte de
Tlalnepantla (59). En el caso de Iztapalapa (21), su incremento en el POT, se puede
explicar por el aumento de actividades comerciales como el subsector de comercio al por
menor de alimentos, bebidas y tabaco (461), pero sobre todo por el aumento de

participacion de un amplio numero de industrias; principalmente, el subsector de
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fabricacion de equipo de generacion eléctrica y aparatos eléctricos (335); de fabricacion de
equipo de transporte (336), y de los subsectores de industria de las bebidas y del tabaco
(312); metalicas basicas (331), asi como de otros subsectores industriales tradicionales
(intensivas en mano de obra), como el de la alimentaria (311) y la madera (321). En el
caso, de Tlalnepantla (59), presento aumentos subsectores de la industria textil y del
vestido, (313, 314 y 315) intensivos en mano de obra, asi como en el de fabricacion de
equipo de computacién, comunicacion, medicibn y otros equipos, componentes
electronicos (334), fabricacion de equipo de transporte (336). En conjunto con importante
aumento en otros subsectores como el de comercio al por mayor de camiones (436),
intermediacién y comercio al por mayor por medios masivos de comunicacion y otros
medios (437), comercio al por menor en tiendas de autoservicio y departamentales (462),

intensivo en mano de obra.

Grafico 4.

ZMVM: indice especializacién (IE) del empleo en el sector manufacturero (31-33) por
entidad, 1999-2009
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Cabe destacar, que la localizacion del sector manufacturero (31-33) y de los sectores mas
dinamicos: servicios financieros (52) y de apoyo a negocios (56) y en relacion a su impacto
en el desempeio de las entidades de la zona, graficos 3 y 4. La observacion de dos

relaciones importantes: La primera es que aguellas entidades que mas incrementaron su
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generaron riqgueza o valor (VA), fueron aquellas donde justamente se concentraron los
sectores (52), (56) y (54) en la zona: Miguel Hidalgo (14), Benito Juarez (22), Alvaro
Obregén (12), y Cuajimalpa (13) y a la vez, en las que el sector manufacturero (31-33)
estuvo menos concentrado como lo indican sus respectivos IE*. La segunda, en
consecuencia, es que, las entidades que decrecieron en su aportaciéon al valor (VA),
fueron segun indices de especializacion (IE), las que presentaron mayor presencia de
industrias manufacturera, de baja productividad, intensivas en mano de obra como las
textiles y de vestido (313-315) en Iztapalapa (21) y Tlalnepantla (59), donde el aumento de
la industria resultado de su relocalizacion genero cierto aumento en su nivel de empleo.

Grafico 5.

ZMVM: Indice especializacién (IE) del empleo en el sector servicios profesionales (54) por
entidad, 1999-2009
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En el grafico 5, se observa que la organizacion territorial de las actividades terciarias en la
ZMVM, sigue la ley tendencial planteada por Garza (2006) respecto a que los servicios al
productor, en este caso, los servicios profesionales (54) se concentran solo en unas
cuantas ciudades en proporciones superiores a su importancia demografica, pues solo en
cuatro: Miguel Hidalgo (14), Benito Juarez (22), Alvaro Obregén (12) y Cuauhtémoc (40)

% salvo el caso, de la delegacién Miguel Hidalgo (14), que presento un aumento en la participacién de la industria

quimica (325) una de la industria de mayor productividad en la zona, véase cuadro 9 de apéndice.
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de las 76 entidades su indice de especializacion fue mayor a 1 (cuadro 16 del apéndice).
Conformando junto con Cuajimalpa (13); Coyoacan (30) e lIztacalco (27), el cluster mas
dinamico en el crecimiento del empleo de los servicios profesionales técnicos

especializados, en la zona poniente del Distrito Federa, como halla Valdivia et. al. (2010).

Del analisis del desempefio de los servicios e industria y su restructuracion territorial en la
ZMVM se tiene que el crecimiento, ha sido determinado por los servicios financieros (52) y
el comercio (43 y 46), junto con los sectores de servicios a las empresas (54 y56) y de
transportes (48-49). Ademas de que ha estado elevadamente concentrado pues los
servicios financieros (52) se localizan solo en algunas entidades: Miguel Hidalgo (14),
Benito Juarez (22) y Alvaro Obregén (12), las de mayor crecimiento de la PBT, y que
justamente fueron los sectores y entidades en que se ha concentrado la IED, a la cual se
le atribuye la capacidad mediante la transferencia de tecnologia, de generacién de
spillovers o derramas Caso similar al de las entidades que mayor empleo generaron, en
términos de aportacion al crecimiento del POT, en la zona: Azcapotzalco (39), Tlalpan (28)
y Miguel Hidalgo(14), las cuales presentaron un aumento en su IE en los subsectores 561,
522 y 524 importante. Por lo que es posible plantear, para el caso de la ZMVM una la
relacion directa entre generacion de valor (VA) en las entidades y la localizacion de y
financieros (52), servicios profesionales (54) y apoyo a negocios (56) e inversa en relacion
a la localizacion de la mayoria de las industrias manufactureras, en particular tradicionales
de alimentos (311), textil (315) y del vestido; orientadas al mercado de la zona. En cuanto
a la desindustrializacién de la ZMVM, en el periodo, de 1999-2009, esta ha sido moderada,
pues si bien la disminucion, en términos de participacion en el VA y empleo (POT), fue
consistente para todos sus subsectores y las entidades, estas fueron reducidas, en la
mayoria de los casos (no mayor al uno por ciento anual). La cual se puede limitar a las
industrias textiles (315) y de vestido (324), mas sensibles a los costos de congestion, asi
como las delegaciones del Distrito Federa Miguel Hidalgo (14), Azcapotzalco (39) y
Cuauhtémoc (40). Dado que la mayoria de las entidades presentaron un crecimiento
moderado y en algunas periféricas, alejadas del cluster financiero como en Tultitlan (24) y
Tlalnepantla (59) este fue importante (mapa 2), como sefala Sobrino (2007: 278).
Situacion que Polese, et. al (2009), atribuye a las aun importantes economias de

aglomeracion de la zona.
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Capitulo IV.

La especializacion en el crecimiento econdémico de la Zona Metropolitana del Valle
de México, 1999-2009.

En este capitulo, se evalla la capacidad, de los servicios e industrias mas relevantes de la
zona, segun su jerarquia y nivel de concentracion, en impulsar el crecimiento en las
entidades de la zona en que se localizan. Y de esta manera, se verifica el supuesto de que
el aumento en la especializacion, en términos de empleo en los servicios de orden
superior (alta productividad) como los financieros, dados sus altos rendimientos aceleran
el crecimiento de las entidades en que se concentran, caso contrario al de las industrias
manufactureras, en particular de las tradicionales. Mediante un modelo econométrico, que
estima el efecto, que tiene el aumento de la concentracibn segun indices de
especializacion de los servicios y las industrias, sobre la aceleracion del crecimiento de la

produccion en las entidades de la zona.

También se evalla el alcance de los tipos de aglomeracion industrial: concentracion de la
misma industria (cluster horizontal), industrias relacionadas (clusters vertical); en la
industria de la zona entre 1999 y 2009. A fin de explicar la dinamica de crecimiento y

localizacion de las industrias, en el proceso de terciarizacion de la zona.

4.1. Aspectos metodoldgicos de la evaluacion de la especializacion en el

crecimiento econémico.

Como se plantea en el marco tedrico, existe un amplio conceso entre diferentes corrientes
respecto de la importancia de la especializacion en la productividad de las regiones, ya
sea desde el enfoque de externalidades Marshallianas: disponibilidad de mano de obra y
servicios especializados, existencia de relaciones interindustriales; a través del
aprendizaje y derrames de conocimiento propuesto en las Nuevas Teorias del Crecimiento
(NTC). Hasta la perspectiva de las teorias poskeynesianas de Causacion Circular, que
plantean que segun sea el tipo y jerarquia de bienes y servicios que se produzca, seran

las ventajas asociadas a su produccién en la generacidbn de mayores oportunidades
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tecnolégicas y/o de demanda, y que en consecuencia determinan la productividad y

competitividad de las regiones.

Por lo que en este ejercicio, se la evaluacidén de la contribucion de la especializacion en
determinada actividad econOmica en las entidades de la zona sobre su crecimiento
econdémico, en términos de valor agregado (VA), se realiza, mediante una ecuacion de

crecimiento, que es derivada a partir de una funcién de produccion de tipo Cobb-Douglas:

Yic = AitKitmLitB (4-1)

En donde, para este caso, la Y; es el valor agregado real de cada entidad (i) en t; A; es el
indice de tecnologia o productividad total; K; es el indice del stock de capital dado por el
valor de los activos fijos, L; es el indice del trabajo, que corresponde al POT de todas las
actividades econdmicas presentes en la entidad (i) en el periodo t. Por su parte, a es, la
elasticidad parcial (sensibilidad) del producto (VA), respecto al stock del capital
(manteniéndose constante el trabajo) y B es la elasticidad parcial del producto con
respecto al trabajo (manteniéndose constante el capital), la magnitud de los rendimientos a

escala (a+f) es una cuestion empirica.

La funcién de produccién (4.1) es la base para el andlisis del efecto de cada uno de los
factores y en patrticular, las variaciones en los niveles de especializacién en las diferentes
actividades econdémicas sobre el crecimiento en su produccion. Se convierte, a la forma de
tasas de crecimiento. Para lo cual se aplica, logaritmo a ambos lados de la ecuacion y

derivando con respecto al tiempo que se considera continuo, se tiene:

dlog, dlog A dlog K dlog L
grle gt+a gt+,8 9 Lt

dt dt dt dt
O también (4.2)
day 1 _ (dA 1) 4 (dK 1) 4 (dL 1)
a v et e tA\@ T
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Las anteriores ecuaciones (4.2) puede sintetizar en:

vy =14+ ar, + (4.3)

En la que 1y es la tasa de crecimiento del producto por periodo de tiempo; 74 es la tasa de
progreso técnico o crecimiento de la productividad total; 1y es la tasa de crecimiento del

capital; 1y es la tasa de crecimiento del trabajo; y a y B, son la elasticidad parcial del

producto con respecto al capital y trabajo, respectivamente, como antes>".

Un supuesto a destacar sobre la ecuacién de crecimiento (4.3) es que los cambios en la
tecnologia (A;), captados por el progreso técnico (r4), son exdgenos e independientes de
cambios en los insumos, y que en este caso, se atribuyen principalmente a la reasignacion
de recursos hacia sectores de mayor productividad-tecnologia y al grado de atraso de la
tecnologia empleada medido con un indicador de productividad correspondiente al afio
inicial del periodo analizado (VAo/POTy) que cuantifica el efecto emparejamiento
tecnolégico, es decir, la parte del crecimiento derivada de la adopcién de tecnologia
disponible en regiones lideres y que permite acelerar transitoriamente la tasa de
crecimiento. Ademas, se considera que el efecto del progreso técnico es neutral en el

factor intensidad de produccién.

Considerando lo anterior, la estimacién del efecto del progreso técnico (r4) sobre el
crecimiento del Valor Agregado (VA), se realiza a través de la inclusién de dos variables
adicionales: 1) el indice de especializacion (IEij) que indica la proporcion del empleo (POT)
del subsector i, en el total de la entidad j, normalizada por la proporcion del empleo del
subsector i, de la zona, en el empleo total de la zona (véase ecuacion 4.4), que en este

caso, es mediante su variacion, que se captura el impacto de cambios en el nivel relativo

3! Cabe sefialar que, aunque, 1, es llamado, progreso técnico, por definicidn, es aquella porcién del crecimiento del
producto, no atribuible a incrementos en los factores produccion, e incluye los efectos no solo de multiples factores
gue aumentan la productividad del trabajo y del capital, sino también, los errores de medicién en los insumos capital
y/o trabajo, o mas apropiadamente aun, un coeficiente de ignorancia. Un importante componente de r,, el cual puede
ser considerado el resultado de errores de medicidn, es probablemente que sea el efecto de transferencia de recursos
de actividades menos productivas a mas productivas (Thrilwall, 1999: 102).
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de localizacion de determinado sector o subsector de servicios o industrial, sobre la tasa
de crecimiento del Valor Agregado (VA), que se asocia al efecto de tales cambios de
especializacion en la tecnologia (A;) de las entidades, es decir, de los cambios en la
tecnologia de las entidades, resultantes de la reasignacion de recursos hacia actividades
con rendimientos crecientes a escala, como es el caso de los servicios superiores y 2) a
VAo/POT,, que cuantifica el emparejamiento tecnolégico o catch up, es decir, la parte del
crecimiento econdmico atribuible a la adopcién de la tecnologia disponible en regiones
lideres y que permite acelerar transitoriamente la tasa de crecimiento.

POTijt/POTijt

IEjjt = POTit/POTt

(4.4)

Lo anterior implica que la tasa de progreso técnico (r4), es afectada por, un componente
exogeno (C); la reasignacion de recursos hacia sectores con condiciones especiales,
aproximada por la variaciéon de la especializacion (IEij), y por el grado de atraso de la
tecnologia empleada medido con un indicador de productividad correspondiente al afio

inicial del periodo analizado (VAo/POTy).

Ty = f(C, |E|, VA()/POT()) (45)

En consecuencia, a partir de la funciéon de produccién (4.1) en su forma estocastica y
lineal®?; de la ecuacién de crecimiento (4.3) y de los supuestos sobre el progreso técnico
(r,) dados en (4.5), se plantea la siguiente especificacion empirica de crecimiento de la

produccion en las entidades de la zona:

rVA; =c+arAF+ B rPOT; + C] rlEj+ p |n(VAo/POT0)j + U (4.6)

Donde, r indica que se trata de tasas de variacion porcentual; la variable (AF)), es la tasa

de variacion porcentual de los Activos Fijos del total de sectores de actividad econdémica

%2 La funcién de produccién Cobb-Douglas en su forma estocéstica, se expresa como: Y = BlXZiBZX3iB3e“i. Donde Y,
es la produccidn, X,, es el capital, X5 es trabajo, u es el término de perturbacién estocastica. Aplicando logaritmos se
tiene: InY; = InB; + B,InX,; + B3 InX5; + u;, en las que B,yBs son las elasticidades parciales correspondientes al
capital y trabajo, respectivamente.
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en la entidad (j), proxy a las variaciones del K; (POT)) es la tasa de variacion porcentual
del Personal Ocupado Total del conjunto de sectores de la entidad; (IE;) es la tasa de
variacion del indice de especializacion, en términos de POT de cada sector y subsector (i)
considerado, lo que permite distinguir por su signo positivo 0 negativo entre procesos de
especializacion o desespecializacion de cada subsector (i) en cada entidad (j);
In(VA./POTy); es la productividad inicial (1999). Los parametros a estimar. a, 8, 6y p, de la
ecuacion (4.6) corresponden a la elasticidad parcial de cada variable sobre el crecimiento
del valor Agregado (VA)) en la entidad j. Qué de acuerdo con la teoria se esperan signos
positivos para a y B, y negativo para p. El signo de 8 es una cuestion empirica y depende
de que el sector contribuya a acelerar o desacelerar la tasa de crecimiento En tanto que el
término u; es un término de error cuyo valor esperado es cero y que cumple con las

propiedades tipicas de no autocorrelacion, homocedasticidad y normalidad.

La principal hipotesis en el planteamiento del modelo (4.6), es que: si 8 es positivo
(negativo), en determinado servicio o industria (i) de alta productividad (de baja
productividad) implica que un aumento porcentual en su especializacion (IE;) en las
entidades, provoca un aumento (una disminucion) en su tasa de crecimiento de VAj segun

su magnitud.

La légica que subyace en la hipétesis es que la especializacion en el sector (i) tiene
efectos directamente sobre el crecimiento, e indirectos que a su vez, puede modificar los
rendimientos a escala del conjunto de la economia y por tanto alterar los valores y
significancia estadistica de a y B. De manera que, cuando se comparan los resultados del
modelo con y sin la variable IEi y estos son relevante, es decir, si 6 es positivo y
estadisticamente significativo y ademas la suma a y f aumenta con la inclusion de IEi, se
considera que el aumento de la especializaciéon en tal sector (i), implica una cierta
reasignacion de recursos de la entidad hacia dicho sector (i) cuyos efectos positivos sobre
el crecimiento y desempeiio general de la economia de las entidades, se atribuyen al
aumento del progreso técnico, sobre la productividad y a sus respectivas, implicaciones de

tipo pecuniarias que tal cambio genera en la funcién de produccion de la entidad (j).
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Las variables empleadas se obtuvieron y construyeron a partir de los datos disponibles
para los 19 sectores de actividad econdmica y de los 21 subsectores de la industria
manufactura, que se definen de acuerdo con el Sistema de Clasificacion Industrial de
Ameérica del Norte (SCIAN). Datos obtenidos de los Censos Economicos del INEGI, 1999,
2004 y 2009, realizandose la correspondiente deflactacion para todas las variables

expresadas en términos monetarios.

4.1.2. Metodologia econométrica de la evaluacion de la especializacién sobre el

crecimiento.

El modelo econométrico empleado para evaluar el efecto de la especializacién de los
servicios e industrial a nivel de subsector en el crecimiento del VA total de las entidades de
la ZMVM, se constituye de informacion de corte transversal, es decir, en datos de una o
mas variables de un mismo periodo de tiempo. En donde cada entidad representa una
observacion. La informacion, presenta ciertos problemas especificos, como la
heterogeneidad. Un supuesto importante del modelo clasico de regresion lineal, es que las
perturbaciones u; que aparecen en la funcibn de regresion poblacional son
homocedasticas, es decir, tienen la misma varianza. En contraste cuando la varianza
condicional de la poblacion Y varia con X. Situacibn que se conoce CcoOmMo
heteroscedasticidad o varianza no constante, que se denota como var(ui/Xi) = o/ el

subindice i, indica que la varianza de la poblacion y no es constante.

En este caso la heterogeneidad surge de las diferencias entre las entidades, asi como de
observaciones atipicas. Su presencia se determina mediante la prueba de White y se
corrigié utilizando la técnica de minimos cuadrados con errores estandar y covarianzas
ajustadas por el método de ajuste de heteroscedasticidad de White. Lo cual permite que

las estimaciones de éstos sean consistentes en presencia de heteroscedasticidad
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4.1.3. Clasificacion de los servicios y subsectores industriales: tecnologia e

intensidad en uso de factores.

El analisis y evaluacion del efecto de la especializacion en servicios e industrial a nivel de
subsectores sobre el crecimiento de las entidades. Requiere, precisar y distinguir algunas
caracteristicas importantes, relacionadas a su capacidad de generar valor o riqueza. La
mas general, entre las actividades economicas, es dada por su jerarquia, la cual es
indicada, esencialmente por el producto por trabajador para cada sector de actividad
econOmica, esto es, su productividad. La cual a su vez, depende de factores tales como:
a) tipo e intensidad en el uso de factores capital, trabajo, conocimiento - nivel de
tecnologia y economias de escala, b) umbral de demanda, c) su elasticidad ingreso; y d)

estructura de mercado (poder de mercado).

Valor Agregado Censal Bruto
Personal Ocupado Total

Productividad =

4.7)

Asi la jerarquia de los bienes y servicios, en general, indicada por su nivel de
productividad, esta es determinada por las economias de escala de sus procesos
produccién y condiciones pecuniarias (poder de mercado), por lo que segun su

productividad se clasifican en bienes y servicios de:

e orden superior, cuya produccién presenta importantes economias de escala, de alta
tecnologia- intensivos en conocimiento-, de elevado umbral de mercado,
regularmente en competencia imperfecta, derivado del elevado poder de mercado
gue crean, ademas, de alta elasticidad ingreso como es el caso de servicios
financieros y los orientados a la produccién, en contra parte, se encuentran;

e orden inferior, cuya produccion genera reducidas economias de escala, atribuido a
su baja tecnologia- intensivos en mano de obra y matearas primas- que operan en
pequefos establecimientos, debido al bajo umbral de demanda que cubren, en una

estructura de mercado competitiva y de baja elasticidad ingreso de la demanda.

En el caso de las manufacturas, conviene considerarlas a partir de que su productividad,

es determinada principalmente por su: a) intensidad en el uso de factores y tipo de
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tecnologia que emplean®, b) umbral de demanda y c) elasticidad de demanda. A partir de
lo cual es posible distinguir dos tipos de industrias: 1) las tradicionales de uso intensivo de
mano de obra y recursos naturales con procesos productivos de baja tecnologia,
productoras de bienes inferiores y, 2) las de alta tecnologia de uso intensivo en

conocimiento, productoras de bienes superiores de elevado umbral de demanda.

Tabla 1.

Clasificacion de subsectores industriales, por nivel de tecnologia e intensidad en el uso de
factores productivos

. . Difusores
Subsector Tecnologia In;enswa en Intensiva en de
ecursos Mano de o
Naturales Obra Conocimiento
311 Ind. Alimentaria Baja X
312 Ind. Bebidas y Tabaco Baja X
313 Fab. Insumos Textiles Baja X
314 Confeccion de pds. Textiles, excepto prendas de
Vestir Baja X
315 Fab. Prendas de Vestir Baja X
316 Fab. pds. Cuero, Piel y sucedaneos, no prendas de
vestir Baja X
321 Ind. Madera Baja X
322 Ind. Papel Baja X X
323 Impresién e Inds. Conexas Baja X
324 Fab. Derivados Petroéleo y Carbodn Baja-Media X
325 Ind. Quimica Alta-Media X
326 Ind. Plastico y Hule Baja-Media X X
327 Fab. pds. Minerales no Metalicos Baja-Media X
331 Inds. Metalicas Bdsicas Baja-Media X
332 Fab. de productos Metalicos Baja-Media
333 Fab. Maquinaria y Equipo Alta-Media X
334 Fab. de Equipo de Computacién, Comunicacion,
Medicién Alta X
335 Fab. Equipo de Generacion Eléctrica, Aptos. y Accs. Alta-Media X
336 Fab. Equipo de Transporte Alta-Media X
337 Fab. Muebles y pds. Relacionados Baja X
339 Otras Inds. Manufactureras Baja-Media X

% La clasificacion de las manufacturas por tecnologia, se realizo de acuerdo a la metodologia de la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Econédmicos (OCDE). Basada en indicadores sobre intensidad de tecnologia que reflejan
diferentes grados de producciéon tecnoldgica y uso tecnoldgico. Los indicadores son: i) los gastos en investigacion |y
desarrollo D, (1+D) divididos entre el valor agregado; ii) los gastos en I1+D divididos entre el nivel de produccién; v iii) los
gastos en |+D mas la consideracidn del nivel tecnoldgico de los bienes intermedios y de inversion utilizados, divididos
entre la produccién; ver OCDE (1997)
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Para el caso de los servicios, ademas de diferenciarlos por su jerarquia en superiores e
inferiores, segun su nivel de productividad, dada por su intensidad en el uso del factor
conocimiento®- tecnologia- y el umbral de su demanda. Conviene, distinguirlos también
por su vinculo con otras actividades y agentes econdmicos, es decir, su orientacion de
mercado, en este caso a la industria, aspecto que engloba los anteriores factores a

saber®:

¢ los servicios al productor, intensivos en conocimiento, y gran umbral de demanda,
se vinculan como insumos de industrias y empresas de alta tecnologia y jerarquia,
siendo en general, servicios superiores®; en tanto, que;

¢ los servicios al consumidor o tradicionales, no intensivos en conocimientos, de bajo
umbral, de consumo inmediato de tipo personal, orientados a la poblacion y

sectores de baja tecnologia, por lo que se trata, de servicios de orden inferior.

Tabla 2.

Clasificacion de los servicios: intensidad en conocimientos y orientacién de mercado

Subsector Tradicionales Intensivos en Alta
conocimientos | tecnologia
43 Comercio al por mayor X
46 Comercio al por menor X
52 Servicios financieros y de seguros X
53 Servicios inmobiliarios y de alquiler de bienes muebles e intangibles X
54 Servicios profesionales, cientificos y técnicos X X
55 Direccidn de corporativos y empresas X
56 Servicios de apoyo a negocios y manejo de desechos y remediacidn
61 Servicios educativos X
62 Servicios de salud y de asistencia social X
71 Servicios de esparcimiento culturales y deportivos, y otros X

72 Servicios de alojamiento y de preparacion de alimentos y bebidas

81 Otros servicios excepto actividades del Gobierno

** “E| conocimiento y la destreza son para los servicios, lo que la tierra para agricultura y los insumos para las
manufacturas, esto es su factor de produccién principal”, (Garza 2008: 395)
* Las tipologias existentes de los servicios, tienen la limitaciéon de que el grupo de consumidores o destinatarios de
cada actividad no suele ser homogéneo. Es decir, se considera toda una clase de actividades terciarias como de
servicios al productor, cuando también se orienta a los consumidores, y viceversa.
%%4|as ramas terciarias en la ciudad o entidades mas ricas o grandes tienen mayor productividad, de lo cual se puede
derivar una ley tendencial de concentracion espacial de ciertos sectores de la economia, especialmente los servicios al
productor que constituyen insumos de todo el aparato productivo”, (Garza 2008: 278)

91



4.2. Evidencia empirica de la especializacion en el crecimiento de la Zona
Metropolitana del Valle de México, 1999-2009.

El bajo desempefio de crecimiento de la zona en el ambito nacional, ademas del contexto
de bajo crecimiento econdmico en el periodo y surgimiento de otras importantes zonas
econdémicas e industriales. Se atribuye a que pese a la tendencia de reasignacion del
empleo hacia subsectores de servicios superior (alta productividad) estos se concentran
en unas cuantas delegaciones del Distrito Federal, por lo que su efecto sobre la tasa de
crecimiento del VA de las entidades de la zona es limitado. Mientras que la reasignacion
hacia subsectores de actividad econdmica de baja productividad y tecnologia como las
industrias manufactureras tradicionales y el comercio, que predominan en la mayoria de

las entidades de la zona, ocurre lo contrario.

Hipdtesis: un aumento porcentual de especializacion en subsectores en determinado
servicio o industria (i) de orden superior -alta productividad (tradicionales- baja
productividad), provoca un aumento (disminucion), porcentual © sobre la tasa de

crecimiento del VA de la entidades.

Los resultados obtenidos de la evaluacion econométrica del modelo (4.6) del efecto de la
especializaciéon de los servicios y desconcentracion de industria a nivel de subsectores por

jerarquia sobre el crecimiento del VA las entidades de la zona se muestran en la tabla 3.
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Tabla 3.

La especializacion en el crecimiento de la Zona Metropolitana del Valle de México,
1999-2009

Variable Dependiente: Tasa de crecimiento del VA total de las entidades de la ZMVM (gVA), 1999-2009.

indice de Especializacién (IEi) Constante |In(VAB0/E0) gAF gL IEi R2 Estadistico | Estadistico.
C p a B 0 ajustada DW F
Servicios superiores
522 Instituciones de intermediacién crediticia y financiera 0.001 1.09 1.01 0.685 0.078 0.92 1.98 7323.14
(0.005) (0.003)* (0.014)* (0.012)* (0.003)*
524 Compaiiias de fianzas, seguros y pensiones -0.001 0.1 0.736 0.615 0.03 0.89 1.91 3500.88
(0.001) (0.010)* (0.018)* (0.010)* (0.002)*
Servicios a las empresas
541 Servicios profesionales, cientificos y técnicos -0.001 0.12 0.46 0.739 0236 0.90 1.90 4700.11
(0.004) (0.018)* (0.016)* (0.012)* (0.025)*
561 Servicios de apoyo a los negocios -0.001 0129 0.645 0629 0.063 0.90 1.89 3266.32
(0.001) (0.014)* (0.018)* (0.014)* (0.008)*
Industrias tradicionales
311 Industria alimentaria 0.02 -0.06 0.65 0.42 0.7 0.90 1.86 90.50
(0.027) (0.065) (0.038)* (0.053)* (0.079)*
312 Industria bebidas y del tabaco -0.21 -0.03 0.58 0.89 0.47 0.91 1.81 65.16
(0.095)* (0.083) (0.163)* (0.110)* (0.121)*
-0. -0. . . -0. 0.92
315 Fabricacién de prendas de vestir 0.16 0.05 0.65 0.87 0.05 1.82 95.00
(0.072)* (0.057) (0.024)* (0.078)* (0.010)*
Industrias de alta tecnologia
325 Industria quimica 0.15 -1.37 155 0.36 0.027 0.94 1.90 9.61
(0.081) (0.736)* (0.162)* (0.126)* (0.001)*
335 Fab. de equipo de generacidn eléctricay aptos. elécts. -0.12 -0.06 0.27 0.52 0.01 0.90 1.80 29.41
(0.057)* (0.054) (0.065)* (0.086)* (0.037)
-0. -0. . . X 0.91
336 Fabricacidn de equipo de transporte 0.14 0.09 0.67 0.57 0.08 1.84 55.83
(0.08) (0.09) (0.096)* (0.084)* (0.02)*
Otras industrias de tecnologia baja-media
323 Impresioén e industrias conexas -0.89 0.34 0.66 1.37 1.08 0.92 175 105.84
(0.179) (0.131) (0.192)* (0.213)* (0.067)*
326 Industria del Plastico y del Hule -0.41 045 021 0.94 0.06 0.90 1.83 62.28
(0.069) (0.072)* (0.061)* (0.84) (0.239)
331 Industrias metdlicas bésicas -0.07 -020 0.82 0.88 0.03 0.91 1.96 70.53
(0.078) (0.057) (0.138)* (0.100) (0.012)*
332 Fabricacién de productos metalicos 0.14 -0.08 0.57 0.19 -0.09 0.90 1.87 81.06
(0.080) (0.054) (0.040)* (0.087)* (0.067)

Nota. Los valor entre paréntesis, corresponden a la desviacion estandar, (ee) del respectivo parametro estimado.

*Parametro significativo al 95%

En términos generales, las estimaciones del modelo (4.6), confirman la hipotesis de que el
aumento del empleo tanto en servicios de orden superior (522 y 524) como en los
orientados a las empresas y produccion (541 y 561) aceleran la tasa de crecimiento del
Valor Agregado (VA) de las entidades en que se hallan, por lo que contribuyen a elevar los
rendimientos a escala de la funcion de produccion agregada de las entidades, lo que
aumenta el crecimiento de las mismas, caso contrario, de algunas de las industrias
manufactureras, de mayor presencia en la zona, como la alimentaria (311), y de vestido
(315).
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En lo que a la convergencia se refiere, un aspecto a destacar es que los servicios que
mayor crecimiento del VA, y empleo (POT) tuvieron en la zona durante el periodo, los
superiores: 522 y 524, asi como los orientados a las empresas 561, presentaron una
estimacion de (p) positiva y estadisticamente significativa al 5 por ciento de significancia.
Lo que indica que su naturaleza de rendimientos crecientes, induce a la divergencia en el
crecimiento tanto entre actividades econdémicas como entre las entidades de la zona,
situacién que se agudiza considerando que tales servicios tienden a concentrarse solo en

un nimero reducido de entidades.

En términos de la relacion, significancia y de las elasticidades (0) del aumento del empleo
en los servicios sobre la tasa de crecimiento del VA, se tienen que las elasticidades, de los
superiores (522) y (524) son positivas y significativas la 95 por ciento, aun que en términos
magnitud, no fueron, precisamente estos, los de mayor elasticidad sobre la tasa
crecimiento del VA, sino los servicios profesionales (541), los que cuyo aumento de
empleo, acelera en mayor medida, el crecimiento en las entidades, esto es que por cada
punto porcentual de aumento en la especializacion en el empleo de servicios
profesionales, la tasa de crecimiento del VA aumenta 0.236 por ciento. Lo que sugiere que
los servicios profesionales poseen una mayor capacidad de generar externalidades en
este caso, puras o procesos de transferencia de conocimientos-tecnologia, considerando
su uso intensivo de factores que impulsan el crecimiento de la productividad, como el
capital humano o la innovacién y por tanto, efectos multiplicadores entre las demas
actividades economicas de las entidades en que se localizan, como, econdémicas

pecuniarias.

En cuanto a las industrias manufacturera se tiene que la alimentaria (311); prendas de
vestir (315) y de productos metalicos (332) fueron en las que cuyo aumento de
concentracion en las entidades de la zona presentaron un efecto negativo sobre la tasa de
crecimiento del valor agregado total (VA). Tal efecto se puede atribuir a su baja
productividad. En el caso de las dos primeras: 1) debido a que se trata de bienes de orden
inferior (bajo umbral de demanda) y tecnologia que operan en establecimientos que

generan economias de escala reducidas y 2) tienen un bajo efecto multiplicador, entre las
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demas actividades y entidades, haciendo que los rendimientos a escala de la funcion de
produccién agregada de las entidades sean igualmente reducidos, derivando en bajas
tasas de crecimiento de la produccion mas aun en el caso de las entidades medianas en

que predominan.

Dentro de las industrias en las que la relacién entre su especializacion (8) y la tasa de
crecimiento del VA de las entidades, fue positiva, y que por tanto, elevan los rendimientos
crecientes de escala de la funcion de produccién agregada, se distinguen dos grupos, en
términos de significancia estadistica y magnitud de su efecto se tiene a los de mayor: 1)
industrias de bienes finales de tecnologia baja y baja-media, bebidas y tabaco (312)-
altamente productiva- y de impresion y conexas (323), respectivamente, para las cuales,
su mayor elasticidad se asocia, ademas de la eficiencia en sus procesos y jerarquia de
bienes, en el caso del tabaco a su elasticidad-ingreso de la demanda (bien superior) y en
el de la impresion y conexas a su indivisibilidad de mercado, vinculacién a servicios de
orden superior, y 2) industrias productoras de bienes intermedios y finales como la
industria quimica (325); equipo de transporte (336) de alta tecnologia y metélicas béasicas
(331) de tecnologia baja-media, cuya significancia y magnitud de efecto es menor. La
diferencia en la magnitud de la elasticidad de su concentracion sobre la tasa de
crecimiento de las entidades, se puede atribuir al tamafio y composicion de las entidades
en que se localizan, esto es, los bienes finales, principalmente, la de bebidas y tabaco
(312) se ubica entidades medianas donde tienen un rol mas preponderante en la
generacion de valor agregado, en tanto que las de bienes intermedios y finales tienden a
localizarse en entidades con una concentracion industrial mas importante donde se
introducen como parte de las cadenas productivas, por lo que su contribucién si bien

importante para la industria, es relativamente menor para la entidad.

Las principales implicaciones de las estimaciones, de la convergencia (p) y el crecimiento
(8) en la zona, es que las actividades de base econdmica en la ZMVM los servicios
superiores financieros, y elevada concentracion: Benito Juarez (22), y Miguel Hidalgo (14),
gue en términos de empleo representaron el 70 por ciento a nivel nacional en 2009, es que

si bien aumentan los rendimientos a escala de la funcion de produccion agregada de las
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entidades que aceleran su tasa de crecimiento, mediante la absorcidn de recursos
provenientes de actividades menos productivas, estos no necesariamente generan los
mayores efectos sobre la tasa de crecimiento de las entidades, como ocurre en el caso de
los servicios profesionales (541) " y algunas industrias, los cuales presentan un mayor
potencial de generar externalidades tecnolégicas que impulsan el crecimiento de la
productividad de las actividades econdmicas de la zona, como lo refleja la mayor magnitud
de su parametro (8) en comparacion con los servicios financieros. Diferencia que también
se puede atribuir a que los servicios financieros dado su elevado umbral de demanda son
proporcionados a enormes distancias, por lo que su efecto directo trasciende a las
entidades de la ZMVM. Por lo que considerando sus elevados rendimientos, su dinamica,
conduce al aumento de la disparidad en el crecimiento y en consecuencia a la divergencia,
no solo entre las entidades de la zona, sino también con respecto a otras regiones del pais

como la sur®,

De la evidencia empirica obtenida, se concluye que el bajo desempefio de la ZMVM, en el
contexto nacional, se puede explicar por dos factores: 1) la predominancia de industrias
tradicionales y comercio de reducida productividad en la mayoria de las entidades, que
limitan el crecimiento de la misma, en comparacion con otras zonas o regiones del pais
donde industrias de mayor productividad vinculadas al sector externo han aumentado; 2)
los servicios financieros no necesariamente elevan la productividad de las entidades de la
zona, como los servicios ligados a las empresas y otras industrias manufacturas, y 3) La
elevada concentracion en solo unas cuantas entidades, de los servicios superiores de
elevados rendimientos, ha agudizado las disparidades de crecimiento, respecto a la
mayoria de las entidades de la zona que se auto-refuerza, situacion que ha conducido a

un patrén de crecimiento de causacion circular, tipo centro-periferia en la zona.

37 ., L . . e . “
La revolucion terciaria implica la desindustrializacion, pero algunos autores la caracterizan como “meta-

industrializaciéon” para sefalar que el crecimiento de los servicios al productor —base de dicha revolucién— se debe a
sus vinculos con las manufacturas (Garza 2006: 130).

% Lo cual es consistentes con loas estimaciones de Valdivia et al (2010), en cuanto a que la terciarizacion de la zona en
las ultimas décadas, ha provocado derramas de empleo en el sector servicios que operan sobre distancias cortas de
difusion espacial, es decir, que la generacién derramas de empleo por concentracidon econdmica, la nueva unidad de
empleo que aparece a consecuencia de derramas por actividad terciaria se localiza ahora mas cercana en distancia que
la generada anteriormente cuando predominaba la concentracidn econédmica por actividad industrial.
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4.3. Evaluacién de la concentracién industrial y urbana en el sector industrial de la
Zona Metropolitana del Valle de México, 1999-2009.

A continuacién se plantea un modelo econométrico que evalla el alcance de los tipos de
aglomeracion industrial: concentracion de la misma industria (cluster horizontal), industrias
relacionadas (clusters vertical); diversidad industrial y nivel de desarrollo urbano a nivel de
subsector industrial sobre la produccion de la zona. A fin de explicar la actual dinamica y

localizacion de las industrias, en el proceso de terciarizacion de la zona.

Tabla 4

Especificacion de variables de aglomeracion industrial y urbana

Variable dependiente.

e Valor Agregado Censal Bruto (VAj;), correspondiente al valor de la produccién menos el de los

insumos empleados del subsector industrial i de la entidad j en el afio t.
Variables independientes.
Caracteristicas de industria: economias de escala, tecnologia y competencia.

e Tamafio Medio de Establecimientos (TMEijt), el tamafio medio de los establecimientos relativos
por personal ocupado en el subsector j de la entidad i, definido como la relacién entre el personal
ocupado total del subsector j en la entidad r (POTIj) y el nUmero de establecimientos del subsector |
en la entidad r (UEijt) ponderado con el tamafio medio de los establecimientos de la ZMVM, en 1999,
2004 y 2009

TMEirt = F2TIY/UEit (4.8)
POTt/UEt

Esta relacion muestra el tamafio promedio de las unidades economicas en una entidad i entre el
tamafio promedio de las unidades econémicas en el subsector j. Esto, por un lado, indicaria un nivel
de tecnologia entre industrias y entidades: entre mayor sea el tamafio de los establecimientos, éstos
contardn con mejor tecnologia, o viceversa. Por lo que, se establece que una mejor tecnologia
implicar4d un mayor nivel de produccién, lo que podria considerase un indicador de economias de
escala. Se espera una relacién positiva con el VAij.

e Capital: Activos Fijos (AFijt), valor de los bienes duraderos que tienen la capacidad de producir o

coadyuvan a la realizacion de la actividad econdmica del subsector i en la entidad j. El aumento del
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monto de bienes dedicados a la produccién implica un incremento de la capacidad productiva del
subsector en la entidad. Por lo que, se espera que aumentos en los activos por trabajador presente

una relacion positiva con el valor agregado (VA)
Caracteristicas locales de concentracion y diversidad industrial

e Especializacién en términos de personal ocupado (ESijt), indica la proporcion del empleo del
subsector i en el total de las manufacturas de la entidad j, normalizada por la proporcién del empleo

del subsector en el total del empleo manufacturero de la ZMVM en el afio t.

POTIjt/POTijt

ESirt = POTit/POTt

(4.9)

Se considera que la especializacion manufacturera expresada en este indice genera economias
externas a los establecimientos manufactureros. Por lo que, su comprobacion empirica debe
reflejarse en un positivo coeficiente de esta variable

¢ Industrias Relacionadas (IR) constituye la aglomeracién con industrias relacionadas, aquellas que

comparten una clasificacion dada al nivel de dos digitos del SCIAN.

.. (Lijt/Lkjt)
IRij = “CLit/LKD (4.10)

Donde k indica la suma de industrias similares al nivel de dos digitos. Esta variable es una proxy
para estimar los efectos de los vinculos entre los oferentes y demandantes de insumos entre
empresas agrupadas en una industria a dos digitos de desagregacién. El indice representa la
participacion del empleo de las industrias agrupadas a dos digitos en un &rea urbana ponderada por
la misma proporcion del conjunto de la zona. Mientras mas elevado sea el indice, mayor seré el nivel
de especializacion en esa region o area urbana. Lo que supone el aumento de actividades y
servicios afines.

e indice de diversificacion -indice Herfindahl modificado- (IDijt), el indice de diversificacion de la
actividad productiva en el area urbana i respecto del subsector j, en términos de personal ocupado
,durante el afio t. Es dado por ¥,;.;(POTijt/POTijt)* que se pondera por el mismo indicador de la
ZMVM 1999, 2004 y 2009.

Yi+j(POTijt/POTijt)?
Yi%j(POTjt/POTt)?

IDijt = (4.11)
Este indice se utiliza para estimar el impacto de las economias externas derivadas de la
diversificacion en las industrias. Se asume que la presencia de externalidades estd asociada
positivamente a la diversidad industrial segin Jacobs (1984). Mientras mas bajo es el valor del
indice (ponderado por la diversidad del total de zona), mas grande es la diversidad. Por lo que, se
espera una relacion positiva con el nivel de productividad del sector en la ZMVM
Economias urbanas:

e Poblacién (POB) de las entidades de la ZMVM, indicativa de las economias externas a la industria

e internas a la entidad, implican que el uso de los recursos disponibles es mas eficiente en las
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grandes ciudades debido a la existencia de mercados laborales globales; una amplia oferta de
servicios. de orden superior de gran interaccién con el sector manufacturero, indivisibilidades de
mercado e infraestructura. Por tanto, se asume que mientras mas grande es la poblacién de las
entidades, mas probable es la existencia de economias de urbanizacién y con ello una relacién

positiva con la productividad del sector en la ZMVM

El modelo empirico para examinar los efectos de aglomeracion industrial y urbana sobre la

produccion a nivel de subsector en la ZMVM de 1999 a 2009 es:

IN(VAiit) = a + B1In(AFijt) + BIN(TMEiit) + BaIn(ESiit) + BaIn(ISiit) + BsIn(DIijt) + Bsln (POBJY) + eijt  (4.12)

La I6gica del modelo (4.12) se basa en el supuesto de que la produccion de las industrias
manufactureras de la zona, ademas de estar determinada por segun su nivel tocolégico,
también es influida por economias externas de aglomeracion, principalmente de tipo
pecuniarias, es decir, de las ventajas derivadas de proximidad de vinculos productivos e
indivisibilidades de mercado, concretamente de la concentracion de la misma industria (IE)
o cluster horizontal, industrias relacionadas (IR) denominado clusters vertical; diversidad

industrial (DI) y nivel de desarrollo urbano dado por la poblacion (POB).

Asi la hipétesis del modelo consiste en suponer la existencia de economias pecuniarias;
en la produccion manufacturera, asi aumentos en el nivel de especializacion en
determinada industria (i) —cluster horizontal- y asi como de industrias relacionadas (IR)-
cluster vertical, provocan aumento en el nivel de produccién en B3 y B4 de la industria (i).
Siendo mayor magnitud (B4) para el caso de las industrias de alta tecnologia. Aumentos
en la diversidad industrial (DI) y tamafio urbano (POB), incrementan la produccion de las

industrias, mas aun en el caso de las de tradicionales baja tecnologia.

4.3.1. Metodologia econométrica de modelos de datos panel.

Dada la conformacion de la informacion en corte transversal, es decir, en datos de
variables correspondientes a muchas entidades para un mismo momento del tiempo y

series de tiempo. La metodologia econométrica empleada es de datos panel, cuyo analisis
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combina precisamente ambos tipo de informacion*°. El panel de datos tipico, corresponde

a un gran numero de unidades de seccion cruzada y pocos periodos de tiempo.

La principal ventaja de los conjuntos de datos panel, es que permiten modelar las
diferencias de comportamiento de los individuos asociadas a la heterogeneidad entre ellos
0 entre observaciones temporales mediante los modelos denominados efectos
individuales. Los cuales dan cuenta de tales diferencias entre los individuos que son en
principio no observables y por tanto, no medibles a través de variables explicativas. El

modelo de regresion basico de efectos individuales es:

Yie = +B'x; + ey (4.13)

Donde i denota el individuo en el corte transversal y t la unidad de tiempo de la serie
temporal. El efecto individual es o; que se considera constante a lo largo del tiempo t, y

especifico para unidad de seccion cruzada individual. En general, hay dos marcos basicos
utilizados para generalizar este modelo denominados de efectos fijjos y de efectos
aleatorios. La distincion se hace considerando que las caracteristicas individuales podrian
tener uno de los anteriores comportamientos, es decir, ser constantes distintas por
individuo (efectos fijos) o bien poseer una distribucién de probabilidad alrededor de una

media comun (efectos aleatorios). Por lo anterior, se tiene que el enfoque de efectos fijos,

considera o; como un término constante especifico de cada unidad en el modelo de

regresion, en tanto, que el enfoque de efectos aleatorios especifica que «; es un error
especifico de un grupo, similar a ey, excepto que para cada grupo hay una Unica
extraccidn muestral, que aparece en la regresion de forma idéntica en cada periodo. Para
controlar la presencia de efectos no observables individuales se supone que ej; = a; + Vi,
donde a; recoge la heterogeneidad transversal persistente no observada y v;; representa el
término de perturbacion clasico. Segun que se asuma que el efecto es un paradmetro fijo o

una variable aleatoria se tendra el modelo de efectos aleatorios

% Al combinar las series de tiempo de las observaciones transversales, los datos en panel proporcionan una mayor
cantidad de datos informativos, mas variabilidad y menos colinealidad entre variables mas grados de libertad y mayor
eficiencia en las estimaciones, Gujarati (2009: 592)
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4.4. Evidencia empirica de las economias de aglomeraciéon en el sector

manufacturero de la Zona Metropolitana del Valle de México, 1999-2009.

La hipotesis es la existencia de importantes economias de tipo pecuniario derivadas de la
especializacion que les permite a las industrias, en particular a las tradicionales

contrarrestar los costos de congestion, en las entidades de la zona entre 1999 y 2009

Tabla 5.

Variable Dependiente: valor agregado a nivel de subsector industrial de las entidades de la zona (VAij),

1999-2009
Subsector Constante AF ™ IE IR DI POB R2 aj. Est. DW Est. F
Industrias tradicionales
311industria alimentaria 7.15 0.43 0.4 0.6 0.35 0.05 0.3 0.96 1.88 75.87
(6.6) (0.13)* (0.14)% (0.21)* (0.13)* (0.08) (0.25)
312 industrias de bebidas y tabaco 16.7 0.24 0.4 0.97 09 0.38 -0.88 0.97 185 63.95
(11.44) (0.1)* (0.18)* (0.15)* (0.32) (0.4) (0.45)
312-315 Textil y vestido 16 0.16 -02 12 0.16 02 0.5 0.5 18 837
(13) (0.7)* (-0.8) (0.15)* (0.32) (0.4) (0.45)
315 Fab. de prendas de vestir 74 0.2 -0.18 0.6 0.56 0.1 0.9 0.98 1.86 108
(5.69) (0.07)* (-0.2) (0.2)* (0.17)* (0.25) (0.43)*
Industrias de alta tecnologia
325 industria quimica -45.4 0.9 0.12 0.3 029 0.4 3.6 0.97 1.89 79.57
(19.7)* (0.13)* (0.11) (0.11)* (0.14)* (0.19)* (1.44)%
336 Fab. de equipo de transporte 706 0.65 112 12 0.26 0.46 -4.7 0.99 1.92 160
(11.4)* (0.24)* (0.11)* (0.19)* (0.13)* (0.51) (0.9)*
Otras industrias de tecnologia baja-media
326 Industria del plastico y hule 2.0 0.8 -0.12 -05 0.2 0.4 0.5 0.97 1.8 46.78
(2.86) (0.09)* (0.33) (1.11) (0.07)* (0.20) (0.24)*
331 Metalicas basicas 385 6.9 0.28 12 24 1.35 -3.0 0.99 1.98 171.43
(11.1)* (0.75)* (0.26) (0.29)* (0.51)* (0.54)* (0.88)*
332 Fab. de productos metalicos 101 0.6 0.16 0.8 -04 03 -0.65 0.98 1.91 680
(2.53)* (0.04)* (0.05)* (0.13)* (0.18)* (0.11)* (0.21)*
326 Impresién e industrias conexas 6.6 0.5 13 -02 -0.56 -04 12 0.98 1.82 202
(1.1) (0.5)* (0.16)* (0.24}) (0.18)* (0.44) (0.46)*

Nota. Los valor entre paréntesis, corresponden a la desviacion estandar, (ee) del respectivo parametro estimado.

*Parametro significativo al 95%

En general, se tiene que en la mayoria de los subsectores industriales de la ZMVM, la
concentracion industrial a nivel de subsector (IE) y relacionadas a tres digitos (IR)
presenta efectos positivos y estadisticamente significativos al 5 por ciento de confianza,
sobre el nivel de produccion (VA), lo que indica que en el contexto industrial de la zona se

genera importantes economias de localizacién®®. En cuanto al nivel de aglomeracion

% Consistente con los resultados de Valdivia, et al, (2010), de dependencia espacial en cluster horizontal

manufacturero entre las entidades. Asi como en la existencia de derramas entre los municipios y delegaciones en el
empleo manufacturero, es decir, de interaccidon espacial de mayor alcance entre municipios y delegaciones, del

empleo del sector manufacturero.
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urbana (POB) se tiene que su efecto es diferenciado, en términos, de magnitud y
significancia, los resultados muestran que, en el caso de las industrias tradicionales de
baja tecnologia, productoras principalmente de bienes finales, el nivel de poblacién es
positivo y de mayor magnitud que las de localizacién y que en el resto de las industrias,
aunque cuyos niveles de significancia bajos. Caso contrario, al de las industrias de alta
tecnologia a excepcion solo de la Quimica (325) y en particular de las productoras de
bienes intermedios, de las cuales se obtuvo que un mayor de nivel de urbanizacion es
negativo sobre su generacion de VA. Resultados consistentes a nivel nacional con los
obtenidos por Mendoza (2003), en cuanto a que las economias urbanas son de mayor
magnitud en ambitos altamente urbanos (Ciudad de México, Guadalajara y Monterrey) ya

que compensan sus mayores costos.

En el caso las industrias tradicionales alimentaria (311), textil y de vestido (313-315) que
concentraron aproximadamente un tercio del empleo industrial de la zona en 2009. Las
estimaciones de la concentracion a nivel subsector (ES), y aglomeracién urbana (POB),
muestran que si bien ambas tienen efectos positivos sobre su nivel de produccién en la
zona, en términos de magnitud y significancia estadistica, las economias de
especializacion son mas relevantes que las economias de urbanizacion. Del orden del 7 y
4 por ciento en el VA del los sectores, ante un aumento del 10 por ciento en la
especializaciéon del sector y poblacion, en el conjunto de las entidades de la zona.
Asociadas a economias externas de tipo pecuniarias, es decir, a ventajas que surgen de la
interdependencia y complementariedad entre las industrias del mismo subsector y
similares. Ademas de indivisibilidades de mercado, infraestructura y servicios relacionados
a las economias de urbanizaciéon que compensan los mayores costos salariales y de suelo
en las entidades mas urbanizadas de la zona, particularmente en el caso de la Industria
alimentaria (311), no asi en el caso de la textil y vestido (313-315) en su conjunto, dado
gue ciertos subsectores han mostrado una mayor dispersion hacia entidades y regiones de
la periferia, lo que sugiere una mayor sensibilidad al alquiler del suelo y costos salariales y

con ello el predominado las fuerzas centrifugas en estos subsectores.
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La industria de Metalicas Basicas (331) de tecnologia Baja-Media y una de las de mayor
productividad en la zona, presenta las mas importantes sinergias y beneficios, de la
concentracion industrial. A saber: las estimaciones indican que aumentos tanto de la
concentracion de industrias del mismo subsector (ES); relacionadas (IR), asi como de
otros subsectores (DI), en su entorno, le deriva en aumentos mas que proporcionales en
su generacion de VA, lo que evidencia un importante rol en las cadenas productivas de las
industrias, y con ello en la generacion de significativas economias de tipo pecuniarias. En
cuanto a la aglomeraciéon urbana, justamente por su desempefio en entornos de elevada
concentracion industrial, los altamente urbanos que en el caso de la ZMVM predominan
actividades terciarias e industrias de baja tecnologia, le resultan negativos. Caso similar al
de industrias de alta tecnologia.

Para el caso de los subsectores de alta tecnologia, difusoras de conocimiento, en su
conjunto: principalmente de equipo de transporte (336), maquinaria y equipo (333); equipo
de computacién, comunicacion y medicion (334); electronica (335), las estimaciones
indican que se benefician de la aglomeracion de industrias del propio sector (ES), asi
como de sectores relacionados (IR) de los territorios, que generan significativas
economias de localizacion, las cuales se pueden atribuir al surgimiento de dos sinergias
importantes: 1) de encadenamientos productivos hacia atras y adelante que derivan en
economias externas de tipo pecuniarias y 2) la existencia de derrames o intercambio de
conocimiento tecnoldgico, denominadas dinamicas. Las cuales se pueden considerar
como del tipo Marshall-Arrow-Romer (MAR). Dado el entorno especializado donde la
mayor magnitud y significancia del efecto corresponde a industrias del propio subsector
(ES) y cuyo tamafio medio de establecimiento (TM) es positivo y significativo, sugiere un
nivel bajo de competencia o de cierto monopolio. El efecto de la aglomeracién urbana es
negativo de, se puede explicar justamente por, la ausencia de las anteriores condiciones,
debido a que en entidades de mayor nivel de urbanizacion existe menor presencia de las
mismas y predominan industrias de baja tecnologia que no requieren equipo sofisticado,

ademas de que los costos de alquiler de suelo son mas altos.
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La industria Quimica (325), que concentra el 12 por ciento del empleo industrial y de
mayor aportacion al crecimiento de la ZMVM en 2009. Es como lo indican las
estimaciones, la Unica de alta tecnologia que se beneficia tanto de la aglomeracion
industrial como urbana. Especificamente, se tiene que tanto la concentracion de ramas del
propio sector (ES), de relacionadas a dos digitos (IR), asi como de otras industrias (DI)
generan efectos positivos y estadisticamente significativos, sobre su produccion indicativo
de economias externas de tipo pecuniarias, es decir, a ventajas y economias que surgen
de la interdependencia y complementariedad entre las industrias del mismo subsector y
similares. Concretamente, indican la existencia de importantes los vinculos productivos,
tanto hacia atras, provision de factores e insumos de la produccion, como hacia adelante,
interacciones en la escala, tamafio y acceso de mercado. En cuanto al nivel de
urbanizacién este resulta ser mas importante en términos de magnitud, por lo que
condiciones de indivisibilidades de mercado, infraestructura y servicios de orden superior
tienen efectos altamente favorables a su desempefio. Los cuales a su vez, se ven
potenciados por la existencia de economias dindmicas —tecnolégicas*’ del tipo Jacobs
(1969) dada la relevancia de la diversidad industrial y nivel urbano, en su nivel de

produccion y contexto de mayor competitividad en el mismo.

Finalmente, como se observa en las estimaciones, la heterogeneidad de las industrias en
tecnologia y tipo de bienes que producen, deriva en efectos diferenciados asociados a la
concentracion, diversificacion industrial y aglomeracién urbana de los entornos en que se

ubican. A saber:

e Subsectores de baja tecnologia, productores de bienes finales orientados a la zona
y al mercado interno, como la alimentaria (311) se benefician tanto de la existencia
de vinculos productivos entre industrias del mismo subsector, que generan
economias de localizacion, como de las de urbanizacién asociada a indivisibilidades
de mercado. Externalidades que les permiten compensar su baja productividad,

costos salariales, del suelo, y la elevada competencia en los entornos urbanos.

41 . . g ,
Considerando que es un subsector tipificado como de alta tecnologia y que en este se encuentra la rama
farmacéutica clasificada como difusora de conocimiento por excelencia.
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e Subsectores principalmente de alta tecnologia, productores de bienes de capital e
intermedios como maquinaria y equipo (333), equipo de transporte (336) y
metalicas basicas (331) -tecnologia media- se benefician de importantes
encadenamientos productivos tanto hacia atras como adelante, clusters verticales,
que generan relevantes economias de tipo pecuniarias e incluso se puede suponer
de tipo tecnolégicas- considerando que las industrias (333) y (336) se consideran
como difusoras de conocimiento. Ademas de generar economias de escala
internas, asociado a su tamafo medio. Siendo justamente, estas condiciones
contrarias en los entornos mas urbanizados, lo que explica el efecto negativo de la

aglomeracion urbana.

De las estimaciones se concluye que en general, la predominancia de industrias
tradicionales de baja tecnologia productoras de bienes finales orientadas al mercado local
de las entidades de la zona, como la alimentaria, obedece a la existencia de importantes
interacciones con otras industria y entidades, que generan tanto economias de
especializacion como de urbanizacion, que les permiten compensar los costos de
congestion que ha generado el proceso de terciarizacién en la zona. En el caso de las
industrias de alta tecnologia, sus requerimientos de encadenamientos productivos son
mayores, es decir, de industrias y servicios altamente especializados hacia atras, asi como
de clusters verticales, aunado que hacen un uso extensivo del suelo. Explican que su
presencia en la zona solo sea en entidades de la periferia, donde existe un cierto nivel de
especializacion de tales industrias como Tultitlan, Naucalpan y Tlalnepantla, mas aun si se
considera que los servicios de orden superior elevan los costos de congestion en las
entidades de la zona. Es asi que los procesos de apertura comercial y de terciarizacion,
han generado aumentado las fuerzas centrifugas en la industria de la zona. Dada la

importancia de los vinculos productivos entre las industrias

105



Conclusiones.

El analisis de la dinAmica econdmica de la Zona Metropolitana del Valle de México, indica
gue esta ha estado fuertemente determinada por el crecimiento de los servicios financieros
y el comercio, actividades de base econdmica de la zona. Debido a que han sido
justamente, los servicios financieros, junto con los orientados a las empresas y
produccion, como los profesionales, técnicos y de apoyo a los negocios, localizados en las
delegaciones: Miguel Hidalgo, Benito Juarez y Alvaro Obregon, los de mayor crecimiento
en la produccion y empleo de la zona, en la ultima década. Observandose, una relacién
directa entre el nivel de concentracion de los servicios: profesionales, y apoyo a negocios,
y el crecimiento del valor agregado y empleo en las entidades e inversa respecto a la
localizacion de la mayoria de las industrias manufactureras, en particular tradicionales

alimentaria, textil y del vestido; orientadas al mercado de la region.

En cuanto a la desindustrializacién de la zona, en el periodo, de 1999-2009, esta ha sido
moderada, pues si bien la disminucién, de su participacion en la produccién y empleo, ha
sido consistente en la mayoria de sus subsectores, esta se puede limitar a las industrias
textiles y de vestido, atribuible a su sensibilidad a los costos de congestion, asi como a las
delegaciones del Distrito Federal de mayor concentracion de los servicios superiores en la
zona, Azcapotzalco, Miguel Hidalgo y Cuauhtémoc y entidades contiguas, en donde la
disminucién de la industria ha sido mas significativa, mostrando un claro efecto de
expulsion industrial, a diferencia de la mayoria de las entidades, que han presentado cierto
crecimiento de empleo manufacturero, derivado en parte del desplazamiento de las
industria textil y productoras de bienes finales, hacia a entidades periféricas medianas
como Tultitlan, e Iztapalapa, y zonas vecinas. Atribuible a la existencia aun de relevantes
economias de especializacion y urbanizaciéon en la industria en la zona. Otro factor
importante que ha conducido a la desindustrializacion de la zona, ha sido la apertura
comercial que llevo al surgimiento de nuevas zonas industriales, enfocadas al sector

externo en el pais, que han actuado como fuerzas centrifugas en la industria de la zona.

En relaciéon a la evaluaciéon de la concentracion de los servicios e industria sobre la

dinamica de crecimiento de la zona, la evidencia empirica obtenida sugiere, que el bajo
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crecimiento de la zona en el periodo, se debe a la predominancia en términos de empleo,
en la mayoria de las entidades, en el comercio e industrias tradicionales de baja
productividad, que frenan un mayor crecimiento. Ademas de que los servicios financieros
actividades, base de la zona, no impulsan de manera significativa, el crecimiento en las
demas actividades econdmicas y entidades de la zona, como los orientados a las
empresas y a la produccion —profesionales y técnicos- e industrias manufacturas de
bienes intermedios y de capital, concretamente, con un mayor efecto sobre la aceleracion
de la tasa de crecimiento atribuible a que utilizan de factores que impulsan la
productividad, como el capital humano y la innovacion, que generan externalidades,
tecnologicas que repercuten directamente en la productividad de otras actividades
econOmicas y entidades. Aunado al bajo crecimiento de la economia, que ha contraido el
ingreso real de la poblacion, afectado el mercado interno al cual esta orientada la industria
manufacturera de la zona. Situacion que contrasta con las de las zonas mas dinamicas del
pais, impulsadas por el crecimiento de industrias de mayor productividad orientadas al

sector externo.

En consecuencia, se observa en la zona, un patron de crecimiento tipo centro-periferia,
considerando, la elevada concentracion de los sectores mas dinamicos, los servicios
financieros, en unas cuantas entidades, con limitado efecto sobre el crecimiento en el
resto de entidades de la zona, que ha agudizado las disparidades de crecimiento, respecto
a la mayoria de las entidades de la zona en donde predominan actividades tradicionales

de baja productividad, por lo que el efecto se auto-refuerza.

Finalmente, ante la dinAmica de disparidades de la zona, resulta necesario el disefio de
politicas orientadas, a impulsar el crecimiento y expansion de industrias de alta y media
tecnologia, y en particular, los servicios a las empresas y produccién —profesionales y
técnicos-con uso intensivo de factores como capital humano y la innovacion, con
capacidad de generar, procesos econémicos, de mayor alcance, sobre el resto de las
actividades econdmicas y entidades de la zona, como externalidades dinamicas que
inciden directamente en el aumento de la productividad y competitividad, y que permitan

potenciar el crecimiento econdmico y contrarrestar las disparidades.
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ZMVM: Participacion y crecimiento de la produccion y valor agregado por entidad, 1999-2009.

Apéndice.

Cuadro 1.

Produccion Bruta Total TVMA Valor Agregado TVMA
(miles de pesos de 2003) (miles de pesos de 2003)

oD Entidad 1999 % 2009 % 12%%2)' 1999 % 2009 % 12%%!;'
ZMVM 16,400,169 18,821,648 1 7,325,738 9,060,812 2
1 HUEYPOXTLA (MEX) 653 0 647 0 0 270 0 423 0 6
2 TEQUIXQUIAC (MEX) 828 0 1,605 0 9 485 0 822 0 7
3 VILLA DEL CARBON (MEX) 693 0 1,118 0 6 355 0 591 0 7
4 TEXCOCO (MEX) 39,353 0 54,027 0 4 15,094 0 24,462 0 6
5 MILPA ALTA (D-F) 3,477 0 5,782 0 7 1,988 0 3,034 0 5
6 HUIXQUILUCAN (MEX) 37,536 0 67,396 0 8 17,682 0 25,364 0 4
7 ZUMPANGO (MEX) 6,926 0 7,965 0 2 3,813 0 3,668 0 0
8 CHIMALHUACAN (MEX) 11,780 0 17,720 0 5 7,726 0 9,955 0 3
9 CHICOLOAPAN (MEX) 5,869 0 12,543 0 11 2,604 0 6,474 0 15
10 IXTAPALUCA (MEX) 53,690 0 77,447 0 4 22,542 0 32,904 0 5
11 | XOCHIMILCO (D-F) 156,030 1 189,592 1 2 68,584 1 99,569 1 5
12 ALVARO OBREGON (D-F) 1,208,929 7 1,456,649 8 2 519,227 7 853,005 9 6
13 %{ﬁ;lMALPA DE MORELOS 183,110 1 677,315 4 27 69,859 1 301,856 3 33
14 MIGUEL HIDALGO (D-F) 2,647,597 16 3,521,332 19 3 1,144,252 16 1,689,729 19 5
15 | TLALMANALCO (MEX) 12,296 0 12,711 0 0 4,434 0 4,508 0 0
16 NEXTLALPAN (MEX) 476 0 674 0 4 226 0 419 0 8
17 | JALTENCO (MEX) 670 0 1,061 0 6 366 0 681 0 9
18 :Iﬁg((:)ALCO DE BERRIOZABAL 23,862 0 41,751 0 7 10,950 0 18,634 0 7
19 ECATEPEC (MEX) 535,175 3 642,263 3 2 211,203 3 255,464 3 2
20 NEZAHUALCOYOTL (MEX) 92,942 1 96,704 1 0 50,056 1 46,074 1 -1
21 IZTAPALAPA (D-F) 614,682 4 519,644 3 -2 294,083 4 223,875 2 -2
22 BENITO JUAREZ (D-F) 1,359,798 8 1,544,440 8 1 557,259 8 940,163 10 7
23 GUSTAVO A. MADERO (D-F) 376,580 2 343,286 2 -1 170,566 2 150,811 2 -1
24 | TULTITLAN (MEX) 144,881 1 305,003 2 11 56,798 1 97,406 1 7
25 TULTEPEC (MEX) 25,747 0 7,995 0 -7 8,105 0 3,618 0 -6
26 \F/)ENUSTIANO CARRANZA (D- 337,958 2 546,921 3 6 165,563 2 219,807 2 3
27 | IZTACALCO (D-F) 345,403 2 257,769 1 -3 155,761 2 111,077 1 -3
28 | TLALPAN (D-F) 377,547 2 735,850 4 9 164,747 2 362,332 4 12
29 E;IAGDALENA CONTRERAS (D- 59,068 0 51,682 0 -1 37,096 1 19,797 0 -5
30 | COYOACAN (D-F) 556,778 3 585,695 3 1 222,006 3 249,515 3 1
31 :\:\j;f)ALPAN DE JUAREZ 675,629 4 603,919 3 -1 289,319 4 267,616 3 -1
32 | JILOTZINGO (MEX) 157 0 408 0 16 77 0 272 0 25
33 ISIDRO FABELA (MEX) 70 0 160 0 13 37 0 54 0 5
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34 | NICOLAS ROMERO (MEX) 15,334 0 19,903 | 0 3 7,886 0 7,978 0 0
35 | CUAUTITLAN IZCALLI (MEX) 561,749 3 485,380 | 3 1 165999 | 2 | 163,539 | 2 0
36 | TEPOTZOTLAN (MEX) 73,716 0 111,226 | 1 5 32,731 0| 39187 | o 2
37 | CUAUTITLAN (MEX) 119,879 1 109,958 | 1 1 52,286 1| 37801 | o0 3
38 ?“;'EZ:)PAN DE ZARAGOZA 87,393 1 106,494 | 1 2 42,709 1| 52104 | 1 2
39 | AZCAPOTZALCO (D-F) 996,348 6 | 1164641 | 6 2 432,731 | 6 | 595011 | 7 4
40 | CUAUHTEMOC (D-F) 3,302,792 | 20 | 3,097,280 | 16 | -1 1,712,807 | 23 | 1628273 | 18 0
41 | HUEHUETOCA (MEX) 25,043 0 40,617 | © 6 9,020 0| 12501 | o0 4
42 | COYOTEPEC (MEX) 758 0 1,165 0 5 373 0 671 0 8
43 | TEOLOYUCAN (MEX) 4,505 0 8,398 0 9 2,032 0 2,729 0 3
44 | MELCHOR OCAMPO (MEX) 3,009 0 2,869 0 0 1,339 0 1,052 0 2
45 | 0ZUMBA (MEX) 898 0 2,042 0 13 506 0 1,257 0 15
46 | AMECAMECA (MEX) 1,735 0 2,892 0 7 954 0 1,486 0 6
47 | AYAPANGO (MEX) 1,397 0 105 0 -9 406 0 78 0 -8
48 | JUCHITEPEC (MEX) 503 0 869 0 7 322 0 511 0 6
49 | TEPETLIXPA (MEX) 350 0 688 0 10 231 0 433 0 9
50 | TENANGO DEL AIRE (MEX) 110 0 201 0 8 57 0 100 0 8
51 | CHALCO (MEX) 28,900 0 46250 | 0 6 15,059 o | 24020 |o0 6
52 | COCOTITLAN (MEX) 157 0 1,644 0 95 97 0 1,357 0 129
53 | TLAHUAC (D-F) 46,268 0 55179 | 0 2 18,306 0| 18499 | 0 0
54 | PAZ, LA (MEX) 72,825 0 128,786 | 1 8 31,90 | 0 | 50836 | 1 6
55 EIIGE;E) DE CHALCO SOLID. 17,800 0 23307 | 0 3 3,678 0 7,817 0 1
56 | TEMAMATLA (MEX) 175 0 147 0 2 99 0 81 0 2
57 | ECATZINGO (MEX) 35 0 153 0 34 19 0 44 0 14
58 | ATLAUTLA (MEX) 808 0 2,697 0 23 299 0 1,568 0 42
59 | TLALNEPANTLA DE BAZ (MEX) | 1,005,189 | 6 781,441 | 4 2 479326 | 7 | 292,741 | 3 4
60 | TEMASCALAPA (MEX) 403 0 662 0 6 226 0 397 0 8
61 (SQEX")”ART'N DE LAS PIRAMIDES 1,876 0 2,967 0 6 680 0 1,266 0 9
62 | OTUMBA (MEX) 747 0 1,956 0 16 485 0 1,068 0 12
63 | TEPETLAOXTOC (MEX) 1,600 0 2,481 0 6 1,029 0 1,252 0 2
64 | TECAMAC (MEX) 29,125 0 44,145 | 0 5 330 o | 17768 | 0 548
65 | TEOTIHUACAN (MEX) 9,660 0 1292 | 0 3 1,416 0 4,490 0 22
66 | ACOLMAN (MEX) 25,010 0 41,228 | © 6 8,909 0| 19254 | o0 12
67 | ATENCO (MEX) 2,050 0 1,850 0 1 593 0 983 0 7
68 | TEZOYUCA (MEX) 1,170 0 4,369 0 27 452 0 2,797 0 52
69 | CHIAUTLA (MEX) 888 0 1,441 0 6 570 0 684 0 2
70 | CHICONCUAC (MEX) 2,504 0 3,328 0 3 2,021 0 1,888 0 1
71 | PAPALOTLA (MEX) 292 0 724 0 15 88 0 349 0 30
72 | TIZAYUCA (HGO) 34,025 0 100,008 | 1 19 9,256 o | 31607 | o0 24
73 | AXAPUSCO (MEX) 293 0 462 0 6 141 0 249 0 8
74 | NOPALTEPEC (MEX) 242 0 340 0 4 57 0 208 0 27
75 | APAXCO (MEX) 26,421 0 19319 | 0 3 15800 | 0 | 10898 | O 3

Fuente: Elaboracion propia con informacion de CONAPO (2007) y de los Censos Econdmicos XV, XVI y XVII, INEGI: 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 2.

ZMVM: Participacidon y crecimiento del personal ocupado y poblaciéon por entidades, 1999-2009

Personal Ocupado Total Poblacién

(miles) TVMA (miles) TVMA

oD Entidades 1999 % 2009 % 12%?; 1999 % 2009 % 1;%2'
ZMVM 3,587,840 4,740,847 3 18,178,344 19,961,330 1
1 HUEYPOXTLA (MEX) 886 0 1,714 0 9 32,909 0 36,205 0 1
2 TEQUIXQUIAC (MEX) 1,371 0 3,005 0 12 27,388 0 33,746 0 2
3 VILLA DEL CARBON (MEX) 953 0 2,128 0 12 36,461 0 46,077 0 3
4 TEXCOCO (MEX) 20,128 1 34,023 1 7 197,633 1 241,300 1 2
5 MILPA ALTA (D-F) 5,162 0 10,596 0 11 93,661 1 108,124 1 2
6 HUIXQUILUCAN (MEX) 12,279 0 25,825 1 11 188,241 1 238,778 1 3
7 ZUMPANGO (MEX) 6,055 0 12,541 0 11 98,148 1 111,529 1 1
8 CHIMALHUACAN (MEX) 19,924 1 42,228 1 11 474,292 3 641,406 3 4
9 CHICOLOAPAN (MEX) 5,294 0 14,591 0 18 76,336 0 86,420 0 1
10 IXTAPALUCA (MEX) 19,154 1 40,787 1 11 273,980 2 539,614 3 10
11 XOCHIMILCO (D-F) 40,974 1 55,204 1 3 362,428 2 415,001 2 1
12 | ALVARO OBREGON (D-F) 163,241 5 251,772 5 5 685,392 4 706,098 4 0
13 CUAJIMALPA DE MORELOS (D-F) 26,253 1 100,976 2 28 148,410 1 171,987 1 2
14 | MIGUEL HIDALGO (D-F) 372,154 10 | 481,279 (1) 3 355,231 2 330,648 2 -1
15 TLALMANALCO (MEX) 3,499 0 4,288 0 2 41,672 0 48,944 0 2
16 NEXTLALPAN (MEX) 585 0 1,629 0 18 18,581 0 21,637 0 2
17 | JALTENCO (MEX) 1,277 0 1,698 0 3 30,497 0 38,245 0 3
18 (C'\(z:‘)f)ALCO DE BERRIOZABAL 14,431 0 30,432 1 11 242,465 1 351,088 2 4
19 ECATEPEC (MEX) 149,498 4 208,135 4 4 1,588,964 9 1,881,211 9 2
20 NEZAHUALCOYOTL (MEX) 88,361 2 119,367 3 4 1,229,594 7 1,205,757 6 0
21 IZTAPALAPA (D-F) 238,072 7 294,297 6 2 1,758,886 10 1,837,358 9 0
22 BENITO JUAREZ (D-F) 310,416 9 341,826 7 1 362,612 2 352,766 2 0
23 GUSTAVO A. MADERO (D-F) 161,223 4 184,885 4 1 1,240,609 7 1,237,764 0
24 | TULTITLAN (MEX) 35,255 1 70,170 1 10 417,332 2 480,160 2 2
25 TULTEPEC (MEX) 7,467 0 9,052 0 2 89,639 0 101,712 1 1
26 | VENUSTIANO CARRANZA (D-F) 117,427 3 157,021 3 3 467,700 3 421,580 2 -1
27 IZTACALCO (D-F) 105,451 3 101,593 2 0 413,118 2 405,728 2 0
28 | TLALPAN (D-F) 81,777 2 185,360 4 13 576,210 3 634,968 3 1
29 MAGDALENA CONTRERAS (D-F) 14,678 0 26,933 1 8 220,130 1 236,311 1 1
30 | COYOACAN (D-F) 125,220 3 149,926 3 2 643,452 4 629,214 3 0
31 NAUCALPAN DE JUAREZ (MEX) 179,048 5 179,310 4 0 855,881 5 853,354 4 0
32 | JILOTZINGO (MEX) 137 0 740 0 44 14,524 0 17,626 0 2
33 ISIDRO FABELA (MEX) 169 0 459 0 17 7,839 0 11,360 0 4
34 NICOLAS ROMERO (MEX) 13,485 0 22,971 0 7 262,853 1 286,142 1 1
35 CUAUTITLAN IZCALLI (MEX) 77,323 2 90,968 2 2 446,195 2 503,803 3 1
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36 | TEPOTZOTLAN (MEX) 11,996 0| 20729 |0 7 60,656 0 76,126 | 0 3
37 | CUAUTITLAN (MEX) 15,619 0| 19514 | o0 2 71,912 0 | 117431 |1 6
38 | ATIZAPAN DE ZARAGOZA (MEX) 37,375 1| 53155 | 1 4 459,757 | 3 | 528225 |3 1
39 | AZCAPOTZALCO (D-F) 156,498 | 4 | 304071 | 6 9 444,130 | 2 | 421,707 |2 -1
40 | CUAUHTEMOC (D-F) 629,459 | 18 | 614,547 ; 0 521,447 | 3 | 472,465 | 2 -1
41 | HUEHUETOCA (MEX) 5,922 0 9544 | 0 6 37,261 0 49,073 | 0 3
42 | COYOTEPEC (MEX) 1,536 0 3272 | 0 11 34,375 0 43910 | 0 3
43 | TEOLOYUCAN (MEX) 3,928 0 681 |0 7 64,009 0 79383 | 0 2
44 | MELCHOR OCAMPO (MEX) 2,369 0 378 | 0 6 36,842 0 42,156 | 0 1
45 | OZUMBA (MEX) 1,395 0 2923 |0 11 23,154 0 25020 |0 1
46 | AMECAMECA (MEX) 2,750 0 4286 | 0 6 44,540 0 50,402 | 0 1
47 | AYAPANGO (MEX) 236 0 281 0 2 5,718 0 8,126 0 4
48 | JUCHITEPEC (MEX) 834 0 2074 | 0 15 18,673 0 20995 | 0 1
49 | TEPETLIXPA (MEX) 550 0 1324 | o0 14 16,521 0 19,555 | 0 2
50 | TENANGO DEL AIRE (MEX) 236 0 672 0 18 8,236 0 9,263 0 1
51 | CHALCO (MEX) 17,193 0| 32743 |1 9 209,017 1 | 305963 |2 5
52 | COCOTITLAN (MEX) 331 0 1257 | 0 28 10,020 0 11,596 | 0 2
53 | TLAHUAC (D-F) 24,492 1| 39039 |1 6 293484 | 2 | 345591 | 2 2
54 | PAZ LA (MEX) 23,652 1| 35226 | 1 5 205,547 1| 246311 |1 2
55 | VALLE DE CHALCO SOLID. (MEX) 16,521 0| 31755 |1 9 315996 | 2 | 369474 |2 2
56 | TEMAMATLA (MEX) 317 0 456 0 4 8,608 0 9,880 0 1
57 | ECATZINGO (MEX) 160 0 510 0 22 7,717 0 9,578 0 2
58 | ATLAUTLA (MEX) 1,020 0 186 | 0 8 25,264 0 31,851 | 0 3
59 | TLALNEPANTLA DE BAZ (MEX) 164,574 | 5 | 187,241 | 4 1 720719 | 4 | 724446 | 4 0
60 | TEMASCALAPA (MEX) 687 0 1,808 | 0 16 28,287 0 31,830 | 0 1
61 (SQ':X“)"ART'N DE LAS PIRAMIDES 1,463 0 2,751 | 0 9 19,108 0 22,428 |0 2
62 | OTUMBA (MEX) 1,284 0 2,948 | 0 13 28,336 0 3258 | 0 1
63 | TEPETLAOXTOC (MEX) 793 0 1,093 | 0 4 22,031 0 25707 | 0 2
64 | TECAMAC (MEX) 13,269 0| 33815 |1 15 167,744 | 1 | 201,714 | 1 2
65 | TEOTIHUACAN (MEX) 3,341 0 6689 | 0 10 43,524 0 51,408 | 0 2
66 | ACOLMAN (MEX) 5,224 0| 1063 |0 10 59,860 0 72,410 | 0 2
67 | ATENCO (MEX) 1,988 0 3203 | 0 6 33,077 0 46,096 | 0 4
68 | TEZOYUCA (MEX) 912 0 2602 | 0 19 18,330 0 22,091 |0 2
69 | CHIAUTLA (MEX) 690 0 1975 | 0 19 18,989 0 25319 |0 3
70 | CHICONCUAC (MEX) 4,270 0 8075 | 0 9 17,447 0 22568 | 0 3
71 | PAPALOTLA (MEX) 223 0 514 0 13 3,371 0 3,816 0 1
72 | TIZAYUCA (HGO) 13,073 0 | 24468 | 1 9 44,910 0 59,903 | 0 3
73 | AXAPUSCO (MEX) 621 0 1,181 | 0 9 19,964 0 25298 |0 3
74 | NOPALTEPEC (MEX) 475 0 863 0 8 7,300 0 7,896 0 1
75 | APAXCO (MEX) 1,937 0 3427 | 0 8 23,202 0 28074 | 0 2

Fuente: Elaboracion propia con informacion de CONAPO y de los Censos Econdmicos XV, XVI y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 3.

Nacional: Participacion y crecimiento de la produccion y valor agregado por sector, 1999-2009

Produccion Bruta Total Valor Agregado
(miles de pesos de 2003) TVMA (miles de pesos de 2003) TVMA
1999- 1999-
0, 0, 0, 0
Sector 1999 % 2009 % 2009 1999 % 2009 % 2009
Total 48778354 77666830 6 21552699 35664634 7
11 Agricultura, ganaderia, forestal, 201487 0 131695 0 3 104623 0 67507 0 4
pesca y caza
21 Mineria 2214114 5 9169821 12 31 1775238 8 7469671 21 32
22 Electricidad, agua y suministrode |y jcacse | 3 | 3654011 | 5 15 688849 3 | 1868943 | 5 17
gas por ductos al consumidor final
23 Construccién 1599106 3 2862702 4 8 426284 2 859518 2 10
31 -33 Industrias manufactureras 23668122 49 34439569 44 5 7476186 35 10457015 29 4
43 Comercio al por mayor 3319976 7 3332422 4 0 2222107 10 2031528 6 -1
46 Comercio al por menor 3421820 7 4244763 5 2 2400944 11 2405316 7 0
48 - 49 Transportes, correos y 2394615 | 5 | 3006094 | 4 3 877150 | 4 | 1310114 | 4 5
almacenamiento
51 Informacién en medios masivos 1751055 4 3168669 4 8 939133 4 1216953 3 3
52 Servicios financieros y de seguros 2430683 5 4644024 6 9 1388639 6 2973213 8 11
53 Servicios inmobiliarios y de
alquiler de bienes muebles e 502246 1 642106 1 3 244678 1 281995 1 2
intangibles
54 Servicios profesionales, cientificos
o 1045235 2 1183645 2 1 545662 3 670794 2 2
y técnicos
55 Direccidn de corporativos y
1009899 2 802727 1 -2 681900 3 650231 2 0
empresas
56 Servicios de apoyo a los negocios
y manejo de desechos y de 880119 2 1699309 2 9 533011 2 1193944 3 12
remediacién
61 Servicios educativos 408394 1 729901 1 8 250547 1 503617 1 10
fjc?:lr‘”c'“ de saludy de asistencia 278434 1 532783 1 9 137500 1 257465 1 9
71 Servicios de esparcimiento
culturales y deportivos, y otros 167140 0 338469 0 10 79322 0 158171 0 10
recreativos
72 Servicios de alojamiento temporal
y de preparacion de alimentos y 1263745 3 2003357 3 6 475782 2 777611 2 6
bebidas
81 Otros servicios excepto 753615 2 | 1080763 | 1 4 305143 1 511031 1 7
actividades del Gobierno

Fuente: Elaboracidn propia con informacién de los Censos Econdmicos XV, XVI y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 4.

Nacional: Participaciéon y crecimiento del personal ocupado y remuneraciones por sector, 1999-2009

TVM Remuneraciones
Personal Ocupado A (miles de pesos de 2003) TVMA
1999- 1999-

Sector 1999 % 2009 % 2009 1999 % 2009 % 2009
Total 138:702 2012683 5 6841045 7971880 2
itgirlcultura, ganaderia, aprov. forestal, pesca 174127 1 180083 1 0 28577 0 10337 0 6
21 Mineria 113189 1 142325 1 3 137798 2 234343 3 7
22 Electricidad, agua y.sumlnlstro de gas por 190033 1 235688 1 5 200383 3 333612 4 7
ductos al consumidor final
23 Construccién 651411 5 704640 4 1 170265 2 287493 4 7
31 -33 Industrias manufactureras 4175400 30 4661062 23 1 2560488 37 2597217 33 0
43 Comercio al por mayor 851935 6 1107295 6 3 486943 7 478528 6 0
46 Comercio al por menor 2940531 | 21 | 5027463 | 25 7 511501 7 615813 8 2
48 - 49 Transportes, correos y almacenamiento 596773 4 718062 4 2 459363 7 534551 7 2
51 Informacién en medios masivos 194116 1 293550 1 5 339602 5 337680 4 0
52 Servicios financieros y de seguros 241918 2 480557 2 10 528176 8 452601 6 -1
53 Servicios inmobiliarios y de alquiler de 113738 | 1 | 234548 | 1 | 11 39370 1| 54504 | 1 4
bienes muebles e intangibles
54 Servicios profesionales, cientificos y técnicos 379021 3 570637 3 5 277218 4 276717 3 0
55 Direccidn de corporativos y empresas 52010 0 26310 0 -5 127657 2 54074 1 -6
56 Servicios de apoyo alos negociosy manejo | 11597 | 4 | 1365500 | 7 | 12 352641 5 | so4s06 | 10 | 13
de desechos y de remediacion
61 Servicios educativos 362015 3 632422 3 7 182526 3 316284 4 7
62 Servicios de salud y de asistencia social 285326 2 584046 3 10 54701 1 111316 1 10
71 Ser\{luos de esparamler.mto culturales y 107188 1 196793 1 3 34304 1 56499 1 6
deportivos, y otros recreativos
72 Servicios de alojamiento temporaly de 940894 | 7 | 1743482 | 9 | 9 184906 | 3 | 251024 | 3 4
preparacion de alimentos y bebidas
81 Otros servicios excepto act. del Gobierno 846303 6 1212362 6 4 164624 2 164783 2 0

Fuente: Elaboracidn propia con informacién de los Censos Econdmicos XV, XVI y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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ZMVM: Participacidn y crecimiento de la produccion y valor agregado por sector, 1999-2009

Cuadro 5.

Produccion Bruta Total

Valor Agregado

TVMA
(miles de pesos de 2003) (miles de pesos de 2003) TVMA
Sector 1999- 1999-
1999 % 2009 % | 2009 1999 % 2009 % | 2000
Total 16329124 18821648 2 7298430 9060812 2
11 Agricultura, ganaderia, forestal, pescay 3108 0 35 0 10 925 0 15 0 10
caza
21 Mineria 16572 0 42342 0 16 -3651 0 -5869 0 6
22 Electricidad, aguay de gas por ductos al 192333 1 375086 2 10 126908 2 | 180543 | 2 4
consumidor final
23 Construccion 681611 4 674139 4 0 179863 2 178229 2 0
31-33 Industrias manufactureras 5496183 | 34 | 5251784 | 28 0 1688584 | 23 | 1759822 | 19 0
43 Comercio al por mayor 1374363 8 1058414 6 2 881600 12 | 612285 | 7 -3
46 Comercio al por menor 983781 6 1015076 5 0 640181 9 | 539370 | 6 2
48 - 49 Transportes, correosy 1161444 | 7 | 1392813 | 7 2 271777 4 | 541432 | 6 10
almacenamiento
51 Informacién en medios masivos 1437180 9 1345392 7 -1 830940 11 | 479399 | 5 -4
52 Servicios financieros y de seguros 2141388 | 13 | 4018457 | 21 9 1209407 | 17 | 2579227 | 28 11
53 Servicios inmobiliarios alquiler de 206646 1 217677 1 1 86053 1 97123 1 1
muebles e int.
54 Servicios profesionales, cientificos y 537515 3 605158 3 1 264186 4 327390 4 5
técnicos
55 Direccion de corporativos Yy empresas 800146 5 627688 3 2 538321 7 526556 6 0
36 Servicios de apoyo a negocios, manejo 403362 2 781095 4 9 212746 3 | 561612 | & 16
de desechos
61 Servicios educativos 172298 1 229103 1 3 101824 1 161876 | 2 6
62 Servicios de salud Yy de asistencia social 111589 1 173331 1 6 56037 1 73886 1 3
71 Servicios de esparcimiento culturales, y 62173 0 136820 1 12 30986 0 50713 1 6
otros
72 Servicios de alojamiento temporaly 306940 2 425422 2 4 111208 2 | 158406 | 2 4
preparacion de alimentos y bebidas
81 Otros servicios excepto actividades del 240490 1 451818 ) 9 70535 1 238796 3 2
Gobierno

Fuente: Elaboracidn propia con informacion de los Censos Econdmicos XV, XVI'y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 6.

ZMVM: Participacidn y crecimiento del personal ocupado y remuneraciones por sector, 1999-2009

Remuneraciones
Personal Ocupado TVMA (miles de pesos de 2003) TVMA
1999- 1999-
0, 0 0 0
Sector 1999 % 2009 % 2009 1999 % 2009 % 2009
Total 3550710 4740847 3 2820825 2392576 -2
11 Agricultura, ganaderia, forestal, 765 0 219 0 7 313 0 4 0 10
pesca y caza
21 Mineria 4917 0 7432 0 5 7457 0 11022 0 5
22 Electricidad, agua y suministro de 49599 1 44305 1 1 55611 2 53233 2 0
gas por ductos al consumidor final
23 Construccién 179585 5 130188 3 -3 66754 2 62624 3 -1
31 -33 Industrias manufactureras 854622 24 781883 16 -1 692382 25 494923 21 -3
43 Comercio al por mayor 242872 7 272283 6 1 198461 7 121187 5 -4
46 Comercio al por menor 662825 19 1039937 22 6 158959 6 126460 5 -2
48 - 49 Transportes, correos y 197144 6 227777 | 5 2 251462 | 9 | 240859 | 10| o0
almacenamiento
51 Informacién en medios masivos 107749 3 102769 2 0 278828 10 99519 4 -6
52 Servicios financieros y de seguros 192905 5 346660 7 8 472616 17 370278 15 -2
53 S.eI’VICIOS IanbI|Ia.rI0$ y.de alquiler 30467 1 55104 1 3 15091 1 15292 1 0
de bienes muebles e intangibles
54 Servicios profesionales, cientificos y 146083 4 213813 | 5 5 159405 | 6 | 142536 | 6 | -1
técnicos
55 Direccion de corporativosy 39447 1 20321 0 5 95173 3 40818 2| 6
empresas
56 Servicios de apoyo a los negocios y 223135 6 544910 | 11 | 14 157685 | 6 | 380441 | 16 | 14
manejo de desechos y de remediacion
61 Servicios educativos 118501 3 172374 4 5 75737 3 99909 4 3
Sjc?;rv'c'os de saludy de asistencia 66725 2 126842 3 9 21840 1 28079 1 3
71 SEI’VIC.IOS de esparumlentg culturales 92927 1 49197 1 1 8179 0 16149 1 10
y deportivos, y otros recreativos
72 Servicios de alojamiento temporal y 211572 6 343655 | 7 6 49260 2 44849 2|
de preparacién de alimentos y bebidas
81 Otros servicios excepto actividades
. 198870 6 261178 6 3 55610 2 44394 2 -2
del Gobierno

Fuente: Elaboracidn propia con informacion de los Censos Econdmicos XV, XVI'y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 7.

ZMVM: Productividad del Trabajo: Valor agregado por trabajador por sector (miles de pesos de 2003)

Sector 1999 2009
11 Agricultura, ganaderia, aprovechamiento forestal, pesca y caza 1.2 0.1
21 Mineria -0.7 -0.8
22 Electricidad, agua y suministro de gas por ductos al consumidor final 2.6 4.1
23 Construccién 1.0 1.4
31 -33 Industrias manufactureras 2.0 2.3
43 Comercio al por mayor 3.6 2.2
46 Comercio al por menor 1.0 0.5
48 - 49 Transportes, correos y almacenamiento 14 2.4
51 Informacién en medios masivos 7.7 4.7
52 Servicios financieros y de seguros 6.3 7.4
53 Servicios inmobiliarios y de alquiler de bienes muebles e intangibles 2.8 1.8
54 Servicios profesionales, cientificos y técnicos 1.8 1.5
55 Direccidn de corporativos y empresas 13.6 25.9
56 Servicios de apoyo a los negocios y manejo de desechos y de remediacion 1.0 1.0
61 Servicios educativos 0.9 0.9
62 Servicios de salud y de asistencia social 0.8 0.6
71 Servicios de esparcimiento culturales y deportivos, y otros recreativos 1.4 1.0
72 Servicios de alojamiento temporal y de preparacion de alimentos y bebidas 0.5 0.5
81 Otros servicios excepto actividades del Gobierno 0.4 0.9

Fuente: Elaboracidn propia con informacién de los Censos Econdmicos XV, XVI y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 8.

ZMVM: Participacion y crecimiento del valor agregado y personal ocupado en el sector manufacturero

(31-33), 1999-2009

(m”;a;:rpgzg::goo?’) TVMA Personal Ocupado TVMA
1999 2009 12%%%' 1999 | % | 2009 | % | o

Total 1688584 % 1759822 | % 0 854622 781883 -1
311 Industria alimentaria 319774 19 286646 19 -1 132148 15 | 146887 | 19 1
312 Industria de las bebidas y del tabaco 79805 5 156370 5 10 25987 3 24377 3 -1
313 Fab. de insumos textiles 48724 3 34257 3 -3 40130 5 25123 3 -4
\3/::ti$onfeccién de productos textiles, no de 9237 1 12473 1 4 11267 1 10101 1 1
315 Fab. de prendas de vestir 76257 5 66957 5 -1 85699 10 55691 7 -4
iiGdZavbéS(:;:-zr prods. de cuero, piel y mats. suc, 9671 1 3785 1 6 11720 1 5959 1 5
321 Industria de la madera 5142 0 4722 0 -1 8713 1 8683 1 0
322 Industria del papel 68417 4 64305 4 -1 30161 4 29518 4 0
323 Impresion e industrias conexas 54999 3 53945 3 0 44018 5 48064 6 1
\3/2dt|F::r.bie;productos derivados del petréleo 12398 1 13433 1 91 10003 1 4984 1 5
325 Industria quimica 412166 24 521131 24 3 96805 11 97626 12 0
326 Industria del plastico y del hule 130841 8 93683 8 -3 67969 8 59991 8 -1
;Z;éfl?cbc;t:e productos a base de minerales no 70365 4 44095 4 4 28650 3 23170 3 P
331 Industrias metalicas basicas 29250 2 60851 2 11 12451 1 10558 1 -2
332 Fab. de productos metélicos 146535 9 86414 9 -4 73406 9 65349 8 -1
333 Fab. de maquinaria y equipo 45751 3 29582 3 -4 23726 3 15529 2 -3
SR e | o | ume | 1| 2 | s |1 | w1 o
e e degmrencin iy | s | 5 | mma |5 | a4 | s o [ |5 | 2
336 Fab. de equipo de transporte 23596 1 54312 1 13 43421 5 34483 4 -2
f;;;i:;gism“eb'es y productos 32236 2 20577 | 2 1 35643 | 4 | 35212 | 5 0
339 Otras industrias manufactureras 37819 2 40158 2 1 32835 4 29478 4 -1

Fuente: Elaboracidn propia con informacién de los Censos Econdmicos XV, XVI y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 9.

ZMVM: Productividad del Trabajo: Valor agregado por trabajador en (31-33) manufacturas (miles de

pesos de 2003)

Subsector 1999 2009
311 Industria alimentaria 24 2.0
312 Industria de las bebidas y del tabaco 3.1 6.4
313 Fabricacidn de insumos textiles 1.2 1.4
314 Confeccion de productos textiles, excepto prendas de vestir 0.8 1.2
315 Fabricacion de prendas de vestir 0.9 1.2
316 Fabricacidn de prods. de cuero, piel y mats. sucedaneos, excepto prendas de vestir 0.8 0.6
321 Industria de la madera 0.6 0.5
322 Industria del papel 2.3 2.2
323 Impresion e industrias conexas 1.2 1.1
324 Fabricacion de productos derivados del petrdleo y del carbén -1.2 2.7
325 Industria quimica 4.3 5.3
326 Industria del plastico y del hule 1.9 1.6
327 Fabricacidn de productos a base de minerales no metalicos 2.5 19
331 Industrias metalicas basicas 2.3 5.8
332 Fabricacién de productos metalicos 2.0 1.3
333 Fabricacion de maquinaria y equipo 1.9 1.9
334 Fabricacién de equipo de computacién, comunicacidn, medicién y de otros equipos 2.3 1.8
335 Fabricacion de equipo de generacion eléctrica y aparatos y accesorios eléctricos 2.6 2.7
336 Fabricacién de equipo de transporte 0.5 1.6
337 Fabricacion de muebles y productos relacionados 0.9 0.8
339 Otras industrias manufactureras 1.2 1.4

Fuente: Elaboracion propia con informacion de los Censos Econdmicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 10.

ZMVM: Aportacion al crecimiento a la produccion (PBT), valor agregado (VA) y empleo (POT) por sector

1999-2009

PBT VA POT

Tasa de crecimiento total acumulada 1999-2009 14.6 23.6 31.6

11 Agricultura, ganaderia, aprovechamiento forestal, pesca y caza 0.0 0.0 0.0
21 Mineria 0.2 0.0 0.1
22 Electricidad, agua y suministro de gas por ductos al consumidor final 11 0.7 -0.2
23 Construccion 0.0 0.0 -1.4
31 -33 Industrias manufactureras -1.9 0.7 -2.5
43 Comercio al por mayor -2.0 -3.7 0.8
46 Comercio al por menor 0.1 -1.5 9.8
48 - 49 Transportes, correos y almacenamiento 1.4 3.7 0.8
51 Informacién en medios masivos -0.6 -4.8 -0.1
52 Servicios financieros y de seguros 11.5 18.8 4.3
53 Servicios inmobiliarios y de alquiler de bienes muebles e intangibles 0.1 0.1 0.7
54 Servicios profesionales, cientificos y técnicos 0.4 0.9 19
55 Direccién de corporativos y empresas -1.1 -0.2 -0.5
56 Servicios de apoyo a los negocios y manejo de desechos y de remediacién 2.3 4.8 9.0
61 Servicios educativos 0.3 0.8 1.5
62 Servicios de salud y de asistencia social 0.4 0.2 1.6
71 Servicios de esparcimiento culturales y deportivos, y otros recreativos 0.5 0.3 0.7
72 Servicios de alojamiento temporal y de preparacidn de alimentos y bebidas 0.7 0.6 3.6
81 Otros servicios excepto actividades del Gobierno 13 2.3 1.6

Fuente: Elaboracidon propia con informacidn de los Censos Econdmicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 11.

ZMVM: Aportacion al crecimiento de la produccion (PBT) por subsector 1999-2009

Tasa de crecimiento total acumulada, 1999-2009 14.6
522 Instituciones de intermediacién crediticia y financiera no bursatil 12.1
561 Servicios de apoyo a los negocios 2.3
524 Compaiiias de fianzas, seguros y pensiones 2.3
812 Servicios personales 14
312 Industria de las bebidas y del tabaco 0.8
325 Industria quimica 0.7
722 Servicios de preparacion de alimentos y bebidas 0.7
462 Comercio al por menor en tiendas de autoservicio y departamentales 0.7
492 Servicios de mensajeria y paqueteria 0.5
311 Industria alimentaria 0.5

Fuente: Elaboracion propia con informacion de los Censos Econdmicos XV, XVI 'y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009

Cuadro 12.

ZMVM: Aportacion al crecimiento del valor agregado (VA) por subsector 1999-2009

Tasa de crecimiento total acumulada 1999-2009 23.6
522 Instituciones de intermediacién crediticia y financiera no bursatil 22.2
561 Servicios de apoyo a los negocios 4.8
524 Compaiiias de fianzas, seguros y pensiones 3.1
812 Servicios personales 2.1
325 Industria quimica 14
482 Transporte por ferrocarril 14
312 Industria de las bebidas y del tabaco 1.0
481 Transporte aéreo 1.0
541 Servicios profesionales, cientificos y técnicos 0.9
611 Servicios educativos 0.8

Fuente: Elaboracion propia con informacion de los Censos Econdmicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 13.

ZMVM: Aportacidn al crecimiento del personal (POT) por subsector 1999-2009

Tasa de crecimiento total acumulada 1999-2009 31.6
561 Servicios de apoyo a los negocios 8.9
522 Instituciones de intermediacidn crediticia y financiera no bursatil 3.9
722 Servicios de preparacion de alimentos y bebidas 3.5
461 Comercio al por menor de alimentos, bebidas y tabaco 33
541 Servicios profesionales, cientificos y técnicos 19
465 Comercio al por menor de articulos de papeleria, para esparcimiento y otros de uso personal 1.6
611 Servicios educativos 1.5
462 Comercio al por menor en tiendas de autoservicio y departamentales 14
524 Compaiiias de fianzas, seguros y pensiones 1.2
463 Comercio al por menor de productos textiles, accesorios de vestir y calzado 1.1

Fuente: Elaboracién propia con informacién de los Censos Econémicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009

Cuadro 14.

ZMVM: Aportacidn al crecimiento del valor agregado (VA) y empleo (POT) por entidad, 1999-2009

VA. POT.
oiD Tasa de crecimiento total acumulada 1999-2009 23.6 31.6
14 Miguel Hidalgo 7.4 3.0
22 Benito Judrez 5.2 0.9
12 Alvaro Obregén 4.6 2.5
13 Cuajimalpa de Morelos 3.2 2.1
28 Tlalpan 2.7 2.9
39 Azcapotzalco 2.2 4.1
26 Venustiano Carranza 0.7 11
19 Ecatepec 0.6 1.6
24 Tultitlan 0.6 1.0
11 Xochimilco 0.4 0.4
30 Coyoacan 0.4 0.7
35 Cuautitlan lzcalli 0.0 0.4
20 Nezahualcoyotl -0.1 0.9
37 Cuautitlan -0.2 0.1
29 Magdalena Contreras -0.2 0.3
23 Gustavo A. Madero -0.3 0.7
31 Naucalpan de Juarez -0.3 0.0
27 Iztacalco -0.6 -0.1
21 Iztapalapa -1.0 1.6
40 Cuauhtémoc -1.2 -04
59 Tlalnepantla de Baz -2.5 0.6

Fuente: Elaboracion propia con informacién de los Censos Econémicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 15.

ZMVM: indices de especializacién (IE) del empleo en el sector (52) servicios financieros y de seguros por
entidad, 1999-2009

oID Entidad 1999 2009
22 Benito Juarez 25 1.7
14 Miguel Hidalgo 1.1 1.6
40 Cuauhtémoc 31 2.5
12 Alvaro Obregén 1.7 2.6
13 Cuajimalpa de Morelos 0.1 1.0
28 Tlalpan 0.3 4.0
39 Azcapotzalco 0.0 0.0

Fuente: Elaboracidon propia con informacidn de los Censos Econémicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009

Cuadro 16.

ZMVM: indices de especializacién (IE) del empleo en el sector (54) servicios profesionales, cientificos y
técnicos por entidad, 1999-2009

(e]]») Entidad 1999 2009
14 Miguel Hidalgo 1.7 2.4
22 Benito Juarez 2.2 2.6
12 Alvaro Obregén 2.2 1.7
13 Cuajimalpa de Morelos 1.1 0.5
28 Tlalpan 1.2 0.4
39 Azcapotzalco 0.4 0.2
26 Venustiano Carranza 0.3 0.3
19 Ecatepec 0.2 0.2
11 Xochimilco 1.0 0.6
24 Tultitlan 0.2 0.2
20 Nezahualcoyotl 0.5 0.4
23 Gustavo A. Madero 0.5 0.5
31 Naucalpan de Judrez 0.8 0.9
21 Iztapalapa 0.3 0.2
40 Cuauhtémoc 1.2 1.7
59 Tlalnepantla de Baz 0.4 0.5

Fuente: Elaboracion propia con informacion de los Censos Econdmicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 17.

ZMVM: indices de especializacién (IE) del empleo en el sector (56) servicios de apoyo a los negocios y

manejo de desechos y de remediacion por entidad, 1999-2009

oID Entidad 1999 2009
22 Benito Juarez 1.9 14
14 Miguel Hidalgo 1.8 1.1
40 Cuauhtémoc 1.0 0.9
12 Alvaro Obregén 1.5 0.9
13 Cuajimalpa de Morelos 0.4 3.5
28 Tlalpan 0.6 0.6
39 Azcapotzalco 1.0 4.7
26 Venustiano Carranza 13 11
19 Ecatepec 0.2 0.2
24 Tultitlan 0.2 0.5
20 Nezahualcoyotl 0.1 0.2
23 Gustavo A. Madero 0.8 0.3
21 Iztapalapa 1.1 0.7
31 Naucalpan de Juérez 0.6 0.5
59 Tlalnepantla de Baz 1.2 0.5

Fuente: Elaboracidon propia con informacidon de los Censos Econémicos XV, XVI 'y XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009

Cuadro 18.

ZMVM: indices de especializacién (IE) del empleo en el sector (31-33) industrias manufactureras por
entidad, 1999-2009

oID Entidad 1999 2009
14 Miguel Hidalgo 0.6 0.5
22 Benito Juarez 0.3 0.4
12 Alvaro Obregén 0.4 0.4
13 Cuajimalpa de Morelos 0.5 0.3
28 Tlalpan 0.7 0.5
39 Azcapotzalco 1.9 1.1
26 Venustiano Carranza 0.7 0.6
19 Ecatepec 1.6 1.6
24 Tultitlan 2.0 2.4
11 Xochimilco 1.2 1.6
20 Nezahualcoyotl 0.8 0.8
23 Gustavo A. Madero 11 11
31 Naucalpan de Judrez 1.8 1.8
21 Iztapalapa 14 15
40 Cuauhtémoc 0.4 0.4
59 Tlalnepantla de Baz 1.8 2.0

Fuente: Elaboracion propia con informacion de los Censos Econdmicos XV, XVIy XVII, INEGI de 1999, 2004 y 2009
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Cuadro 19.

Nacional: Inversién Extranjera Directa Acumulada por entidad federativa, 1999-2011

Inversion Extranjera Directa T.Otal Acumu!ada Participacion
(millones de ddlares)

Total general 273,878 100
Aguascalientes 1,251 0.5
Baja California 11,731 4.3
Baja California Sur 2,316 0.8
Campeche 189 0.1
Chiapas 16 0.0
Chihuahua 13,475 49
Coahuila 3,338 1.2
Colima 167 0.1
Distrito Federal 154,837 56.5
Durango 1,860 0.7
Estado de México 15,309 5.6
Guanajuato 1,949 0.7
Guerrero 151 0.1
Hidalgo 148 0.1
Jalisco 8,264 3.0
Michoacan 1,817 0.7
Morelos 1,519 0.6
Nayarit 717 0.3
Nuevo Ledn 30,201 11.0
Oaxaca 91 0.0
Puebla 4,282 1.6
Querétaro 2,707 1.0
Quintana Roo 1,890 0.7
San Luis Potosi 1,644 0.6
Sinaloa 404 0.1
Sonora 4,217 1.5
Tabasco 515 0.2
Tamaulipas 4,519 1.7
Tlaxcala 382 0.1
Veracruz 981 0.4
Yucatdn 410 0.1
Zacatecas 2,578 0.9

Fuente: Secretaria de Economia. Direccion General de Inversion Extranjera
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Cuadro 20.

Nacional: Inversidn Extranjera Directa Acumulada por sector, 1999-2011

Total Acumulada

Participacion

Total 273,878 100
11 Agricultura, ganaderia, aprovechamiento forestal, pesca y caza 744 0.3
21 Mineria 10,416 3.8
22 Electricidad, agua y suministro de gas por ductos al consumidor final 2,187 0.8
23 Construccidn 7,238 2.6
31 -33 Industrias manufactureras 118,290 43.2
43 Comercio al por mayor 11,395 4.2
46 Comercio al por menor 12,239 4.5
48 - 49 Transportes, correos y almacenamiento 4,290 1.6
51 Informacién en medios masivos 14,575 5.3
52 Servicios financieros y de seguros 58,983 21.5
53 Servicios inmobiliarios y de alquiler de bienes muebles e intangibles 9,295 3.4
54 Servicios profesionales, cientificos y técnicos 5,801 2.1
55 Direccidn de corporativos y empresas -31 0.0
56 Servicios de apoyo a los negocios y manejo de desechos y de remediacion 11,482 4.2
61 Servicios educativos 207 0.1
62 Servicios de salud y de asistencia social 116 0.0
71 Servicios de esparcimiento culturales y deportivos, y otros recreativos 538 0.2
72 Servicios de alojamiento temporal y de preparacion de alimentos y bebidas 5,538 2.0
81 Otros servicios excepto actividades del gobierno 572 0.2
93 Actividades del gobierno y de organismos internacionales 0 0.0

Fuente: Secretaria de Economia. Direccidon General de Inversion Extranjera
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