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Introduccion.

La evaluacion sobre la eficiencia con la que opera las empresas capitalistas y
el efecto que provoca su desempefio en la generacion de empleo, incremento en el
nivel de ingresos de los trabajadores, a partir de la productividad que alcanzan,
reproduccion de riqueza social y posibilidades de desarrollo de un pais, una regién, o
incluso en el mercado mundial, se presenta actualmente, como una problematica
nueva en la medida, se dice; en que los paradigmas de analisis de disciplinas como
administracion, economia y contaduria, han sido rebasadas por nuevas formas de
competencia y estructuras de mercado mas dependientes de la articulacion a
bloques comerciales. Esta linea de argumentacién sostiene, que en el caso particular
de la ciencia econdmica, las teorias del valor que dan sustento a las principales
escuelas: marxista, neoricardiana y neoclasica, son incapaces de explicar y analizar
integralmente las nuevas formas de competencia que se ha impuesto en los
llamados mercados globalizados asimismo, al ser esquemas analiticos rigidos, es
decir a partir de los supuestos de que parten, el tipo de conclusiones que arrojan
sobre el comportamiento y eficiencia de las diversas empresas, son predecibles; no
dan ninguna posibilidad de analizar nuevos entornos competitivos y aunque son
esquemas de razonamiento Utiles su capacidad de explicativa es reducida. En
consecuencia, la ciencia econémica se convierte en un conjunto instrumental de
habilitacion intelectual mas que en una ciencia capaz de predecir el comportamiento
de las entidades que son la base de la sociedad capitalista es decir, las empresas.

La competencia aparece como algo a estudiar en perspectivas ubicadas
fundamentalmente en el lado de la demanda es decir, se pone énfasis en los gustos
de los consumidores, en la diferenciacion del producto, (en funcién del ingreso de los
consumidores), en nuevos servicios asociados a las mercancias a producir en el
caso de bienes durables, o en la incorporacién de propiedades especiales en el caso
de bienes de consumo. Estos modelos interpretativos han permitido tener una vision
mas precisa del denominado ciclo de vida de los productos y han posibilitado
ahondar en la comprensién de los diversos mecanismos sociales que definen y
determinan la demanda. Sin embargo, a Ultimas fechas, estos esquemas analiticos
comienzan a evidenciar sus limitaciones légicas esto en la medida en que se
presenta la necesidad de analizar el problema de la rentabilidad de las empresas vy,
por ende, el problema de cuales son los costos reales de produccién a fin de evaluar,
entre otras cosas: si las tasas de reinversién son las adecuadas para mantener y
expandir los mercados a satisfacer; si las tasas de impuestos son las apropiadas
para mantener y alentar el crecimiento de las empresas; si la productividad del
trabajo vinculada a un nivel determinado de capacidad instalada ha llegado al
méaximo y de ser el caso, que tipo de inversiones en capital fijo se requeriria para
expandir la productividad del trabajo y el impacto que tendria en las relaciones
salariales ante incrementos en la intensidad y grado de calificacién de los obreros;
determinar el costo de la calidad o ausencia de calidad ( desperdicios, reproceso,
garantia de producto, servicio de campo, servicio al cliente) en mercados



diferenciados; si los gastos administrativos estan apropiadamente calculados y en
correspondencia a los ciclos reales de circulacién y comercializacion de las
mercancias; si los niveles de ingresos y egresos de una empresa permitirian
contratar créditos bancarios y comerciales a fin de expandir la capacidad de
produccion; si los niveles de rentabilidad que se registran permitirian la emisiéon de
nuevas acciones en los mercados financieros o bien si las empresas requieren una
expansion; si es conveniente y factible, a partir de los niveles de rentabilidad que se
han presentado, incorporarse a los mercados financieros a través de la emisién de
acciones y el pago de dividendos que tendria que establecerse a partir del flujo de
ingresos que las empresas a futuro tendrian.

En sintesis los esfuerzos para acrecentar el nivel de rentabilidad de las
empresas esta obligando a estas a identificar sus procesos productivos y hacer las
modificaciones necesaria a éste para mejorarlo. Se reconoce por tanto, que la
informacion actual de los costos de los productos no refleja el uso relativo de los
recursos que para cada producto se demanda en su fabricaciéon, es decir se
inquiere en la necesidad de ver la eficiencia de las empresas desde la optica de la
produccion.

La inmediatez de estas problematicas desde el punto de vista del capital
esconde un viejo debate a saber: Cual es la naturaleza y origen de la riqueza tanto a
nivel de un capital como del conjunto de capitales que conforman una economia. La
teoria del valor de los diversos paradigmas respecto a lo que es la produccion, la
naturaleza de los costos asociados a ella y la medicién de productividad divergen
sustancialmente. Estas diferencias no solo se traducen a nivel teérico sino que se
reflejan en la concepcion y control de los procesos productivos a nivel real. La crisis
interpretativa respecto a las formas de competencia y la medicién de la ganancia se
reflejan en los sistemas de contabilidad y de administracién aplicados actualmente
los cuales no corresponden a la realidad con las que operan las empresas
capitalistas.

Por un lado se encuentra la teoria neoclasica que es una teoria normativa.
Sus modelos consideran la produccién como resultado de la combinacién de factores
de produccién (tierra, capital y trabajo). Cada uno de estos factores contribuye a la
generacion de la riqueza en funcién de su productividad marginal (participacion
alicuota en la produccién), por ende la producciéon de mercancias no es mas que un
conjunto de combinaciones de factores. El problema del costeo entonces se dirige
hacia la caracterizacién de los denominados factores de produccién y posteriormente
en su mediciéon en funcién de cémo se utilizan en el tiempo. El razonamiento
descansa en el supuesto de que se pueden generar normas de clasificacién de los n
recursos que intervienen en la produccién. La realidad ha demostrado que es casi
imposible establecer criterios de homogenizacién generales de estos recursos pues
la variedad de procesos de produccion y la intensidad de uso con las que opera
impide definir criterios de caracterizaciéon universalmente validos. Para superar este
problema sélo consideran al trabajo y al capital como factores reales de produccion.
Su clasificacién es muy elemental todo lo que no es trabajo lo agrupan como capital.
Tanto el trabajo como el capital son registrados a través de su expresion monetaria.
La productividad del capital como factor nunca pudo ser medido sino de manera



indirecta, es decir: del total del producto se deducen los costos salariales, dando
como resultado la productividad del capital. Una vez encasillados los elementos
materiales de la produccién se considera el andlisis de la producciéon mediante un
esquema de produccién de producto procesos Unicos, que permiten proponer la
clasificacién de costos fijos y variables para orientar las decisiones referentes a los
productos y controlar los costos, sin dar ninguna explicacién del origen de los costos
fijos y de la forma en que se distribuirian entre los productos de una empresa.

Definida la funcién de produccién y las caracteristicas de los costos los
economistas neoclasicos consideran resuelto el problema de la determinacién
optima de insumos, y llevan a cabo el andlisis de la empresa en términos de
ingresos y costes como funciones del producto. El andlisis de la produccién se
reduce entonces a seleccionar el nivel de producto que maximice su beneficio. La
relaciéon entre costes y producto obtenido se concreta en la estimacién del coste
total medio, costo variable medio y costo fijo medio. Con ello se parte a la definicion
de costo marginal el cual es el igual a la derivada del costo total (costo fijo mas
variable) respecto del producto. Cabe subrayar que con ello se borra la diferencia
entre costo fijo y variable puesto que los costos fijos desaparecen en la
diferenciaciéon. Entonces la naturaleza de los costos fijos queda reducida a la
asignacion contable de una de un valor monetario en el tiempo independientemente
de las caracteristicas especificas de la produccién y de la intensidad de uso de los
bienes de capital asociada a ellas. De estas definiciones se parte hacia la expresion
de la rentabilidad financiera es decir se presentan los flujos de ingresos y egresos de
una inversién y se actualizan a su valor actual mediante la tasa de interés. Para
medir la rentabilidad de un bien especifico se prorratea el beneficio estimado que se
obtendra durante un periodo de tiempo determinado entre los bienes de capital a
emplear o que se utilizaran y se aplica modelos de tasa interna de retorno o de valor
actual neto en consecuencia; la comparacion de la rentabilidad relativa entre dos
bienes de capital se relaciona a la tasa de interés o factor de descuento que
induciria a un propietario de dinero a prestarlo en funcién de diversas opciones de
inversién y la rentabilidad asociada a ellos. El andlisis financiero se ensambla sobre
la interpretacién de la produccién y supone entonces que los procesos productivos
estan completamente codificados (estandarizados), que existe una tasa de interés
que permite determinar el costo de oportunidad de capital, y que la tecnologia esta
dada, lo cual significa que los productores, considerando la estructura de las tasas
de interés, tienen la posibilidad de elegir la tecnologia que permita maximizar los
ingresos, o en su caso, minimizar los costos.

La naturaleza de los costos fijos en particular de la maquinaria y equipo fue
recientemente abordada por esta teoria. Esta escuela, reconoce que articular los
costos de produccion a la teoria de distribucion del ingreso les impedia evaluar el
calculo de la inversion fisica, los requerimientos de reemplazo y la estimacion del
acervo de capital, por lo cual se vio en la necesidad de considerar el desgaste de
estos recursos tomando en cuenta el grado de utilizacién promedio registrado en
diversas industrias para estos bienes y calculando funciones de probabilidad que
determinan el nivel de eficiencia con los que operan los diversos equipos a lo largo
de la vida util aspecto que relacionan con la mortandad de los bienes de capital. Con



ello, se empieza a considerar la naturaleza de los costos en funcién de los procesos
reales de produccién y se logra establecer que las expresiones monetarias de los
costos no necesariamente refleja la utilidad productiva de los bienes de capital.
Afirman entonces, que la depreciacién econdémica se asocia a problemas de
distribuciéon del ingreso, al pago de impuestos y a la estimacion del precio de los
activos. Es decir se bifurca, en forma esquizofrénica, la relaciéon entre reemplazo de
bienes de capital y estimacion de acervos con la teoria de distribucién del ingreso.
Explican que la Unica manera en que coincide la tasa de mortandad de los bienes de
capital con la tasa de depreciacién es cuando se observan patrones geométricos de
eficiencia de los bienes de capital. Cuando esto sucede la famosa productividad del
capital es reducida entonces a la tasa de servicios de los bienes de capital; la
agregacion de los flujos de servicios de toda la maquinaria y equipo de una empresa
es la suma ponderada de los cambios en los acervos de capital de n activos
especificos en donde la ponderacion esta en funcién de su participacion en el costo
total y depende de la edad del bien. Si se aplica lo anterior el excedente como parte
del ingreso no es explicado como la suma de factores de produccién. En
consecuencia la ganancia tendria que ser explicada desde el punto de vista de la
economia politica clasica.

La escuela clasica (Neoricardiana y Marxista) reconocen que el objetivo de la
producciéon es la generaciéon de un excedente. Para la primera la naturaleza del
excedente no es objeto de estudio. Supone que este se genera y por tanto lo
primordial es estudiar la forma en que se distribuye esté entre los capitalistas en
funcién de la conformacién de una norma social de distribucién que es la tasa de
ganancia. La base de esta afirmacién reside en su concepciéon sobre la produccion.
Para esta escuela la produccién se explica a partir de relaciones intersectoriales las
cuales determinan los costos de produccién estos no presentan ningun tipo de
comportamiento en los rendimientos obtenidos dado que: la distribucion del
excedente se da entre las industrias estas por su propios mecanismos de interaccién
tienden a la homogenizacion de las condiciones de produccién y por tanto, en el
largo plazo, puede hablarse de rendimientos constantes que dan como resultado
costos de la misma naturaleza. Su esquema analitico se centra en la posibilidad de
explicar la formacién de precios considerando la interdependencia de los mercados
sin contemplar rendimientos a escala decreciente o creciente y curvas de demanda.
Para esta escuela los costos de produccion dependen de la demanda, cada
productor ve su curva de demanda como si fuera un monopolista. En consecuencia
el andlisis de la demanda social se refleja en las relaciones intersectoriales de
producciéon. Reducen el estudio de la produccién a la observacién de los
desembolsos unitarios mediante la definicion de los coeficientes técnicos de
produccién. En términos contables cualquier relacion registrable que refleje los flujos
de ingresos y egresos entre empresas o sectores econémicos describe la relacion
inter empresarial o sectorial si y solo si los desembolsos unitarios no varian al
cambiar las cantidades producidas es decir, los sistemas contables se pueden
considerar como sistemas de ecuaciones lineales con coeficientes constantes e
incognitas a estimar referidas a los precios y las cantidades producidas. Su esquema
analitico por tanto es estatico y con ello se impide ver la gestién del capital sobre los



procesos de produccién a fin de obtener un mayor nivel de excedente econémico. El
problema de esta teoria reside en la explicacion que tiene del capital fijo en la
determinacion de los coeficientes técnicos. Para esta teoria los activos de larga
duracién o activos fijos deben ser considerados como un flujo pues afirman la
sustitucién de bienes de capital agotados (depreciados) por otros bienes implica que
estos Ultimos son cualitativamente distintos y por lo tanto no permite hablar de
acumulacién de capital de activos fijos. Los bienes de capital deben de ser tratados
como flujo, la evaluacién de éste se da en unidades fisicas de capacidad productiva
utilizadas por diversas industrias las cuales al intercambiar sus productos establecen
relaciones de capacidad productiva verticalmente integradas. Al final de un periodo
productivo las diversas industrias producen al mismo tiempo bienes finales y bienes
de capital de diversas edades. En consecuencia consideran totalmente irreal la
posibilidad de estimar, sobre la base de consideraciones de tipo técnico, la
contribuciéon de la maquina a la produccién, en cada periodo unitario, de manera que
se reconstituya, a lo largo de su utilizacién, su valor inicial. Desde este marco teérico
la depreciacién es la diferencia de precios de un bien de capital valuado en dos
momentos del tiempo diferentes.

De la misma manera que la teoria neoclasica la naturaleza de los costos fijos
y variables queda eliminada y la depreciacién de los bienes de capital dependen de
variables ligadas a la distribucién del ingreso. En términos estrictos esta teoria no
presenta una propuesta de registro contable sobre las actividades de produccion
asume, los flujos de intercambio de insumos y productos finales como expresion de
las relaciones de produccion. Lo cual hace imposible analizar los procesos de
producciéon en términos empiricos pues nunca investiga la naturaleza de esos
registros ni las caracteristicas que presentan a fin de corroborar si son reflejo fiel de
las relaciones de produccion.

Para la escuela Marxista la produccién es una relacién social cuyo objetivo es
la extraccion del plusvalor a partir de la explotacién de la fuerza de trabajo. Toda la
organizacion de la produccién se orienta a este objetivo mediante la utilizacién de la
magquinaria e instalaciones para la transformacién de las materias primas y auxiliares
por parte del obrero. Para esta teoria la productividad del capital es la productividad
del trabajo, el ritmo y velocidad de transformacion de los insumos de la produccion
modifica el monto de trabajo apropiado por el capitalista, dado, y relativamente
estable en el mediano plazo, un nivel social de tasacién salarial. El sistema de
intercambio de mercancias a través de precios es simultdneamente un sistema de
distribucion de trabajo social. Los costos de produccion asociados al ciclo de capital
productivo son resultado de un proceso de explotacion.

La determinaciéon de las caracteristicas del capital respecto a como es
utilizado en el proceso de producciéon se analiza desde la perspectiva de ser el
vehiculo para la extraccion del plusvalor. En este caso el capital constante es dividido
en capital constante fijo y circulante. El primero transfiere su valor en varios ciclos de
produccioén y el segundo en uno soélo ciclo. El analisis del uso de las materias primas
y auxiliares y de la maquinaria e instalaciones aparece entonces vinculado a una
relacién social de explotacion, es decir las relaciones técnicas que se desarrollan en
el proceso de produccién son necesariamente relaciones sociales de produccién. En



el tomo Il del capital Marx desarrolla un analisis sobre los circuitos de capital y un
método de conceptualizacién de la dindmica econdmica a través del proceso de
produccion capitalista. El circuito de capital enfatiza la relacién entre acervos vy flujos
en la produccién capitalista. Esta articulacién conceptual constituye una alternativa a
la funcién de produccion como método de analisis de la produccién capitalista.

La claridad con que es expuesto el problema de contabilizacién del trabajo
social del andlisis de la rotacién del capital ha sido desechada por tanto por la teoria
Neoclasica como Neoricardiana. Estas teorias sostienen que la teoria del valor
trabajo es circular: Plantean que el sostener que los precios son proporcionales a las
cantidades de trabajo socialmente necesario posibilita analizar el proceso de trabajo
y la explotacion capitalista. Sin embargo este analisis se da sobre la base del
supuesto que la ganancia, como una proporcion del precio final, tiene que
representar tiempo de trabajo incorporado. La nocién de explotaciéon sigue
naturalmente: La clase obrera es explotada porque la ganancia es creada en
proporcién al trabajo socialmente necesario, y la ganancia no regresa a los
trabajadores. “De hecho, hay algo més bien circular en el argumento que primero
define a toda la produccion como producto del trabajo, y luego triunfalmente
exclaman que ha demostrado que el producto excedente es una deduccién del
producto del trabajo. '

La critica antes comentada se sustenta en una vision estatica de la realidad lo
cual los lleva a sostener que Marx plantea un sistema dual del valor y que para
determinar la ganancia no es necesario los valores trabajo, por lo cual se desecha la
teoria del valor trabajo. Al no entender el capital como una relaciéon social de
explotacion no pueden comprender la esencia de la dindmica capitalista a saber: la
acumulacién de capital. La cual es definida en primera instancia como la inversién
sostenida del plusvalor creado como resultado de la gestién capitalista del tiempo de
trabajo en la producciéon de mercancias. Este tiempo de trabajo parte de explicar, de
manera precisa, los flujos de compra de capital constante fijo y circulante, el proceso
de produccién y el proceso de circulacién de mercancias finales. En el analisis de la
produccién capitalista se considera que en ciclo de capital el abastecimiento de
insumos, el uso de recursos naturales y la cantidad de trabajo incorporada al final de
cada ciclo de produccion se relacionan con procesos productivos yuxtapuestos que
determinan la viabilidad técnica y social de los procesos de produccion.

La renovacién de los medios de produccién en el tiempo a través de la venta
del producto final no esta exenta de cambios en los precios de los insumos, de las
materias primas y de la maquinaria e instalaciones, los capitalistas tienen que prever
dichos cambios mediante sistemas de actualizacién de sus precios sea mediante
inventarios o con procesos de reevaluacion del capital constante fijo. En
consecuencia las desproporciones que puede haber entre el trabajo social contenido
en las mercancias vendidas y el precio de mercado o precios de produccién al cual
se venden las mercancias — derivadas por la redistribuciéon del plusvalor a nivel

social o de cambios en las condiciones de producciéon en los procesos productivos

' R. Rowthorn” Neoclassisim, Neo-Ricardianism and Marxism. New Left Review, No 86 Londres, julio - agosto

de 1974 p82.



adyacentes al ciclo de capital industrial estudiado — no niega el objetivo de ésta a
saber: la extraccion de plusvalor. La contabilidad capitalista de la produccién no
vislumbra, por lo antes dicho, el plusvalor, sino la ganancia. Aspecto que dificulta la
medicion directa, a través de sus esquemas contables, del célculo del trabajo
individual desplegado en la produccién. Sin embargo, existe por parte de los
capitalistas una gestién social e individual de extraccion del plusvalor mediante
métodos administrativos y de ingenieria orientados a reducir los costos de
produccién por unidad de mercancia producida y en particular se busca reducir los
costos salariales a fin de acrecentar la ganancia. Esta necesidad del capital en
general y del capital individual se expresa en la medicién pormenorizada de sus
costos a partir de su clasificacion en flujos y acervos, o en términos Marxistas como
capital constante fijo, capital constante circulante y capital variable. No obstante,
como se expuso, los principios contables al estar cefidos a definiciones neoclasicas
respecto a la concepcién de produccion no permiten una articulacién directa de los
procesos de contabilidad del trabajo que en la realidad ocurren. Los cambios en la
distribucién del plusvalor social mediante sistemas de precios produccién afectan la
gestiéon de los capitalistas sobre el proceso de extraccion del plusvalor induciendo a
modificar sus procesos de produccién a fin de reducir sus costos y en el caso
particular de una sobre precio de alguno de sus insumos o maquinarias buscan
generar procesos de sustitucion. En consecuencia en cada ciclo de capital, cada
capitalista tendra que evaluar las necesidades sociales que satisfacen, las
condiciones de competencia con otros productores; determinar el comportamiento de
los mercados de materias primas y auxiliares, asi como los patrones de evolucién
tecnoldgica que sigue el proceso productivo independientemente del sistema de
precios en los cuales se opere a saber: precios directos, precios de produccién o
precios de mercado. Entender el proceso de produccion como un proceso de
valorizacién conlleva en consecuencia, a investigar el movimiento del capital a través
de su rotacion.

Las categorias contables marxistas permiten entender las interrelaciones
existentes entre procesos técnicos y la generacion de plusvalor estableciendo
asimismo la relacién que existe entre las esferas de la produccion y la circulacién. La
contabilidad marxista es una contabilidad cientifica pues es la Unica teoria que es
capaz de explicar las siguientes problematicas:

a) Que deben incluir los capitalistas en sus costos de produccion y

como deben ser medidos.

b) Como deben los capitalistas reconocer sus ingresos.

c) Como pueden depreciar los capitalistas el capital constante fijo

d) Como deben los capitalistas contabilizar los cambios en los precios.
e) Como entender la obtencién de ganancias como un proceso de

explotacion de la fuerza de trabajo.

El comportamiento de los costos de produccion y el manejo que de ellos
hacen los diversos capitales se inserta en la en la explicacion de la competencia inter
e intra capitalista. En el primer escenario se tiene que explicar que para cada escala
de produccién y demanda social existen un conjunto de técnicas de producciéon que
permiten la existencia de diferentes niveles de concentracion de capital en una



misma rama para satisfacer la demanda social. En el segundo escenario, como se
explico, la distribucién del plusvalor sobre la base de las diferencias de precios
relativos que son estandarizados mediante la tendencia a nivelar la tasa de ganancia
para los diferentes capitales. Esta subordinacién del capital individual al capital social
se expresa en la gestién administrativa de las diversas empresas capitalistas como
gestién del precio de produccioén, de la productividad del trabajo y de la rentabilidad.
La seleccion de técnicas, el pago de impuesto sobre la propiedad y sobre la
ganancia, el apoyo del estado mediante extensiones y estimulos fiscales, la
asignacion de créditos y la determinacién de la emisién de acciones para acrecentar
el monto de capital dinerario de las empresas se asocia entonces a la busqueda de
un mayor nivel de explotacion de la fuerza de trabajo. Estos aspectos son en
sintesis el objetivo de la contabilidad empresarial sin que logren los métodos
contable una explicacion integral de como se articulan las diversas decisiones que
definen la gestién del capital sobre la fuerza de trabajo. Podemos afirmar que las
categorias contables son pertinentes en la medida en que permiten conceptualizar
momentos especificos del proceso dinamico de la produccién y al mismo de la
apropiacion del plusvalor por parte del capital. La eventualidad de demostrar lo
anterior tendria que sustentarse en la posibilidad de poder incluir las categorias
contables dentro del andlisis de la medicién del plusvalor reconociendo por un lado la
necesidad del capital de medir el tiempo de trabajo y por el otro que la ganancia se le
presenta al capital como proveniente de todas las partes del capital desembolsado.
La discusion presentada en esta introduccién se desarrolla de manera
pormenorizada a lo largo de esta tesis. Este trabajo se organizo en forma tal que la
problematica fuera presentada desde una perspectiva tedrica e empirica. En el
primer capitulo se presenta un resumen sobre la forma en que la teoria neoclasica y
neoricardiana integran el analisis de la rotacion de capital a su marco interpretativo.
En el segundo capitulo se presenta una revision sobre los métodos contables
vigentes tanto a nivel empresarial como de cuentas nacionales que dan razén sobre
el problema de la rotacién de capital. El objetivo de este capitulo es mostrar dichos
métodos y la relacion que existe entre éstos con las visiones teéricas que fueron
presentadas en el primer capitulo. Posteriormente, el capitulo lll, presenta un
desarrollo tedrico sobre la teoria marxista y la rotacion de capital, el cual incorpora
los avances alcanzados tanto a nivel de las teorias como por los métodos de
contabilidad que fueron desarrollados en el capitulo precedente. Lo comentado en
paginas previas ubica la naturaleza de la discusién de esta seccién del trabajo de
investigacion que se presenta. Los Ultimos tres capitulos muestran la aplicacién de lo
aprendido. Es decir, el capitulo IV muestra la construccién de series estadisticas
basadas en informacién censal sobre la industria manufacturera que dan razén sobre
los efectos de la rotacion de capital en la industria manufacturera desde 1965 hasta
el aflo 2003. En este parte del trabajo se presenta la metodologia seguida para la
construccién de series de acervos de capital y de costos de produccion tanto a nivel
de la industria manufacturera en su conjunto como por tamafo de establecimiento.
La complejidad en la construccion de informacién nos llevo a la necesidad de mostrar
que las series tienen consistencia estadistica. Siendo esto expuesto en el capitulo V.
Este capitulo aplica el andlisis factorial para ver las relaciones de dependencia que



dan contenido al proceso de formacién de costos de produccién con la acumulacion
de capital en la industria manufacturera. Finalmente el capitulo VI presenta una
analisis sobre la informacién construida en la perspectiva de explicar el proceso de
competencia que ha desarrollado la industria manufacturera nacional desde 1965
hasta el afio 2003. Se sostiene en esta parte del trabajo que el patrén de
competencia impuesto por la apertura comercial y la menor participacién del estado
en la esfera productiva se tradujo en un proceso de sobreexplotacion de la fuerza de
trabajo por parte del capital. Este capitulo sintetiza la investigacién desarrollada en la
medida en que permite mostrar la pertinencia del tema planteado y la importancia
que tiene para comprender los efectos de la rotacién de capital sobre la productividad
del trabajo en la industria manufacturara nacional. El principal resultado de esta
investigacion reside en que se muestra que la teoria y el analisis empirico deben de
estar articulados a fin de profundizar en los complejos problemas que determinan la
realidad de la economia nacional. El tema expuesto en una muestra fehaciente de lo
antes dicho.
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CAPITULO |

LA DEFINICION DE ROTACIQN DE CAPITAL EN EL CONTEXTO TEORICO
EN LAS TEORIAS ECONOMICAS VIGENTES

Presentacion general

El objetivo de este capitulo es exponer, de manera sintética, los principios
tedricos que dan sustento al analisis sobre el volumen y patrén de utilizacién de los
instrumentos y las materias primas en el conjunto de actividades productivas que
definen una economia, fenédmeno que denominamos rotacién de capital. La pregunta
a contestar consistia en verificar el grado de aceptaciéon de la problematica sobre la
rotaciéon de capital tanto por parte de la teoria Neoclasica como Neoricardiana. Con
esta revisién se puede investigar de manera mas integral los procedimientos y
métodos utilizados tanto a nivel empresarial como en el sistema de cuentas
nacionales a fin de contrastar como se articulan los procesos de contabilizacién que
dan razoén de los gastos de inversion de capital, a las metodologias desarrolladas
por las teorias econdmicas, el grado de consistencia de estas respecto a los
procesos reales de contabilizacion para posteriormente desarrollar de manera mas
puntual los argumentos tedricos esgrimidos por la teoria Neoclasica y Neoricardiana
en relacion a los problemas y configuracion de la rotacion de capital en la
perspectiva de la formacién de precios. Posteriormente se analizan las
probleméticas que existen en su medicién a partir de las metodologias antes
explicadas.

Se define tecnologia como el conjunto de instrumentos, procedimientos y
métodos empleados en las distintas ramas industriales. A partir de esta definicién
se deduce que la rotacion de capital hara referencia a “la mutacion de situaciones
que sucesivamente alteran las posiciones y estructuras de bienes en distintos
procesos durante el desarrollo de la produccién’”. Asimismo el cambio tecnolégico
hara alusion a las causas y ritmos en que cambian los instrumentos, procedimientos
y métodos empleados en las actividades productivas. Lo especifico de estas
definiciones contrasta con la complejidad para precisar en el marco de la tres
escuelas econdémicas que sostienen teorias de valor consistentes (Marxista,
Neoclésica y Neoricardiana) lo que entienden por rotaciéon de capital y por cambio
tecnolégico. Por ende, la elucidacién de las causas que explican la riqueza social se
convierte en el tema central al cual se subordina la discusion sobre la rotacion del
capital. En esta perspectiva la cabal comprension de los diversos factores que
influyen en la rotacion de capital requiere las explicaciones analiticas de lo que se
entiende por proceso de produccién dentro de las escuelas o paradigmas
economicos; El grado de generalidad y/o especificidad de sus analisis empiricos y
los desarrollos tedricos que se han hecho sobre la base de estas teorias del valor,
pues dichas visiones determinan la evaluacién que a nivel social se hace sobre la

1 . .
Enciclopedia Larousse.
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teoria de los costos. Cabe sefalar que al estar supeditado el tema que nos ocupa,
en las escuelas econémicas, a escenarios analiticos mucho més amplios, derivados
de la teoria del valor que sostiene cada escuela, se procedid6 a determinar el peso
especifico que tiene el estudio de la organizaciéon de la produccién en cada
paradigma a fin de entender el papel interpretativo que juega la rotacion de capital
en sus discursos.

Al realizar este ejercicio se hace evidente que la conceptualizacién de la
tecnologia como un dato, que retoman tanto la teoria Neoclasica como
Neoricardiana de la realidad, es falso. Asi por ejemplo, la teoria Neoclasica al definir
lo que son los factores de produccién en un mercado de competencia perfecta no
especifica la naturaleza de los costos fijos y variables y determina la naturaleza del
cambio tecnoldgico en la esfera de la circulacion a partir de la determinacién de los
precios relativos de los factores los cuales son reflejo inmediato de sus respectivas
productividades marginales. Sobre esta base construye los horizontes de planeacién
de largo plazo de la empresas en la perspectiva de que las relaciones de utilizacién
de factores son atemporales es decir, dado que los planes de produccién estan
completamente codificados y son por definicion los mas eficientes a nivel social,
debe de existir una tasa de interés que permita determinar el costo de oportunidad
de capital.

La teoria Neoricardiana traslada el problema de la produccién del analisis de
la relacién entre factores a una explicacién multisectorial; en esta teoria ya no se
habla de costos sino de valores los cuales se asocian a la dependencia productiva
establecida histéricamente entre los productores. Esta teoria también define
funciones de produccién a fin de determinar la relaciéon inversa que se da entre
salarios y beneficios. El problema de seleccién de técnicas se asocia a la relacién
temporal de gasto que se establece entre el trabajo y los medios de produccion
relacion que es explicada considerando una funcién de produccién. Por consiguiente
se suprime la duracion efectiva del proceso de produccion perdiendo relevancia
analitica su estudio. Si bien sostiene que son las condiciones de produccién las que
determinan el patron de precios y las variables de distribucién, no alcanza a explicar
cuales son las causa por la cual se modifican las relaciones de produccién
expresadas en los coeficientes técnicos.

La teoria marxista desarrolla un andlisis que posibilita encontrar las
interrelaciones existentes entre procesos técnicos y la generaciéon de plusvalor
estableciendo la relaciéon que existe entre las esferas de la produccién y la
circulacion. La naturaleza especifica de la duraciéon del proceso de trabajo, la
composicion del capital y su rotaciéon se convierten en tematicas que deben ser
consideradas para comprender la formacién de precios. Asimismo, se considera la
naturaleza temporal de la organizacién social de la producciéon permitiendo con ello
centrar la explicacion de la rotacién del capital a partir de los procesos de
competencia capitalista que se van estableciendo histéricamente lo cual implica para
cada productor privado e independiente tener que evaluar las necesidades sociales,
las condiciones de competencia con otros productores; determinar el
comportamiento de los mercados de materias primas y auxiliares, asi como los
patrones de evolucién tecnoldgica que sigue el proceso productivo. El analisis
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marxista sera retomado en el capitulo 3 a la luz del andlisis de las formas concretas
en que se mide la rotacion de capital tanto en la contabilidad empresarial como en la
contabilidad nacional con el objetivo de investigar si esta teoria puede servir para
analizar y comprender la rotacion de capital como un fenémeno que contiene la
gestién del capital de los procesos de produccién en la légica de la obtencion del

plusvalor.

Teoria Neoclasica
Proceso productivo y productividad de los factores de la produccién.

El analisis neoclasico sobre rotacion de capital es desarrollado y sustentado a
través de la definicion y formalizacién de la denominada funcién de produccion.

"La funcién de produccién es la exposicién de la relacién funcional entre los
insumos y la produccién. Muestra la produccién maxima que se puede obtener de
determinados insumos. Es una relacion tecnoldgica y resume la tecnologia mas
avanzada para obtener la produccic’)n".2 En la funcién de produccion el hecho de
que los procesos estén verticalmente integrados, o de que operen en paralelo unos
respecto a otros se ignora completamente, los distintos tipos de maquinas utilizados
y el trabajo utilizado, se relaciona directamente con el producto final. En
consecuencia, el volumen de produccién puede considerarse como una funcién del
volumen de las materias primas, maquinaria y trabajo. La funcién de produccién
supone que se es capaz de presentar la sistematizacion de la produccién a partir de
la desagregaciéon de las diversas materias primas, medios de produccién y trabajo.
Asi pues sea Y el volumen obtenido de produccion, K1, K2,....., Kn como el tiempo
de funcionamiento de las maquinas 1 a n; L la cantidad de trabajo gastada, M el
volumen de materias primas utilizadas. A cada valor de los insumos le corresponde
distintos valores del producto desde cero hasta el valor maximo. De estos valores,
la funcién de produccién recoge Unicamente la relacién entre K, L, M y el valor
maximo Y denominado frontera productiva. En consecuencia la funciéon de
produccion deberia escribirse correctamente como:

max Y= F(K;L;M).

Asi, pues, la funcién de produccion no puede considerarse como una simple
descripcion de una relacion técnica; debe considerarse como un concepto
econdmico construido sobre el supuesto de que se ha presentado alguna
consideracion al problema de la eficiencia de gestion (2). A partir de este supuesto
se puede establecer la relacién entre factores y producto en la frontera estipulada
por la funcién de produccién.

% Madala G. S. y Millar (1991) p. 160.
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Escala de produccién, normalizacién y técnicas de produccién.

Determinada la combinacién de uso de insumos que es maxima, se supone
que los procesos de produccién son normalizados de forma tal que una unidad de
estos procesos utiliza una maquina de un tipo durante una hora y una maquina de
otro tipo durante el mismo periodo de tiempo teniendo una relacién de proporciones
directas. Cuando la intensidad de operacién se aumenta, se supone que la relacion
por la cual las cantidades de factores y producto aumentan en proporcién directa, no
s6lo se mantiene cuando la intensidad de operacién aumenta en multiplos que son
nimeros naturales, tal que como dos o tres; sino que se mantendra también para
cualquier multiplicador que sea un numero real positivo pudiendo ser 2 o raiz
cuadrada de dos siendo por tanto un supuesto poco realista. Una vez adoptado este
supuesto es posible normalizar cada proceso no sélo para las maquinas, sino
también en términos de las materias primas, del trabajo y de los productos.
Determinandose los llamados coeficientes técnicos con base a cualquier bien que se
elija como medida siempre que se relacione con el proceso en cuestion. Ademas, el
hecho de que los procesos puedan llevarse a cabo a tasas que pueden tomar
valores no sélo de cualquier nimero natural, sino de cualquier nimero fraccionario
(divisibilidad del proceso), significa que la actividad productiva es continua. Cuando
los procesos son divisibles, el efectuar un proceso determinado a x unidades
intervendra un nimero de factores y producto igual a x veces nimero en el proceso
normalizado.

La expresién genérica de la funcién de produccién se basa en la definicién de
insumos (homogéneos y/o heterogéneos), la transformacién de estos a través de su
utilizaciéon por medio de maquinas define los que es la tecnologia. La maquinaria en
si misma se concibe independiente del proceso de produccion en las cuales son
empleadas; las maquinas estan entonces disponibles para diferentes clases de
procesos técnicos.

La anterior concepcién sobre la maquinaria se hace evidente cuando se
analizan las funciones agregadas de produccion donde diferentes combinaciones de
factores homogéneos de capital y trabajo arrojan diversos niveles de productos;
asimismo se puede utilizar un modelo multisectorial donde los procesos de cada
sector son caracterizados por coeficientes técnicos que reflejan diferentes
combinaciones de insumos tal que se puede reconfigurar la capacidad produccién
por medio de la relocalizacién de los insumos entre sectores.’

3 Una forma de definir la funcién de produccién consiste en establecer un vector de produccién este es un vector
y=(yl,y2,....... ,yL) eR™, donde L es el conjunto de mercancias que puede producir una economia.

El andlisis del comportamiento de la firma parte del supuesto de que el conjunto de todos los vectores de
produccién constituyen planes deseables de la firma lo cual es conocido como conjuntos de produccion y se
denotan como Yc R". Cualquier y €Y es posible, cualquier yz Y no es posible. El conjunto deseable es limitado en
primer lugar por la restriccion tecnoldgica y/o por restricciones legales.

La composicion de vectores de produccion es resultado de la utilizacién de insumos que dan un nivel determinado
de producto. Es decir sea Y = (y1,.....,ym)>0 como el nivel de producto de M firmas y X =(x1,x2,....xL-M ) >0 de
insumos usados por L-M firmas. Se dir4 por tanto que un plan de produccion (y) es técnicamente posible si el
vector de produccién bruta es menor o igual al conjunto de requerimientos de factores productivos (entradas).
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La propuesta analitica desarrollada por la escuela marginalista reconoce la
existencia de n funciones de produccion los cuales pueden ser representados en un
espacio de n dimensiones de la siguiente manera q = (q1,92.....yn — x1,x2.....xn) €
R" donde q1....gqn son los vectores de producto neto y x1,x2...... xn son los
vectores de insumos que permiten obtener el producto neto.

Las funciones de produccion utilizadas para fines analiticos basicamente son
dos: la funcién de produccién de Leontieff y la funciéon de produccién Cobb- Douglas.
La primera es empleada para el desarrollo del analisis multisectorial y la segunda
para el andlisis de la utilizacion de factores productivos que explican el
comportamiento de la empresa y la tecnologia que utiliza.

Para comprender el concepto de tecnologia que sostiene la teoria neoclésica

utilizaremos esta Ultima funcién la cual tiene las siguientes caracteristicas:

1. Presenta rendimientos constantes ante incrementos proporcionales de
insumos. Asi el empresario es capaz de maximizar su beneficio.

2. Es una funcién homogéneas de grado 1, con ello se garantiza que las
productividades marginales de los factores de la produccién no cambian ante
incrementos de los insumos.

3. El producto total generado se agota a través del pago de factores.

Matematicamente, esta funcién, a la cual denominaremos por f, esta definida,
para x e y no negativas, del siguiente modo:

a l-a
g=fx,y) =Ax"y ~...(D

En donde Ay ¢ son constantes positivas (O< & <1). A, establece el estado
de la tecnologia y x e y son los factores de produccién —capital y trabajo—. El valor
f(x,y) significa la produccién méxima que se puede obtener con la cantidad de capital
x y la cantidad de trabajo y.

El producto total obtenido en cada momento de la funcién nos define la
situacion de los conocimientos tecnolégicos (3), en el momento considerado.
Derivando parcialmente la funciéon f con x e y se obtiene las productividades

marginales de los insumos:
9q/0x = aAx“'y"“....(2)
(Productividad marginal de x)
dg/dy = (1-a)Ax“y™....(3)

(Productividad marginal de y)
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El uso de funciones de produccion homogéneas de grado 1 garantiza que la
suma de los pagos a los factores de produccién es igual al producto.4

Proceso técnico y determinacién de precios.

La teoria neoclasica determina un concepto basico el cual sintetiza todos los
aspectos técnicos involucrados en un proceso productivo: la relacion técnica de
sustitucion (RTS).

La RTS “es la pendiente de la tangente en un punto a la isocuanta y es la
relacion a la que debe sustituirse x por y (0 y por x) para mantener constante el nivel
del producto.”® La RTS en un punto es igual a la razén entre la productividad
marginal de x y la productividad marginal de y, es equivalente a:

JF (q)

RTSXY(61)=73)C Considerando la funcién Cobb-Douglas tenemos que

aF(q%y

la relacion técnica de sustitucién se expresaria de la siguiente forma:

a-1_1-a
RTSXY (q) = @A™ 7y " o
1-0Ax"y

Con todos estos elementos es posible ubicar cuando el empresario maximiza
beneficios en funcién de la utilizacién técnica.

Tomemos la funcién de producciéon Cobb-Douglas, y definamos la funcién de
costos totales.

q= Axayl—a

C=rnx+rny...

Donde: C es el costo total, r1 precio del factor x

r2 precio del factor y.

La funcién de beneficios quedaria definida como la diferencia entre ingresos
menos costos es decir:

7 =PAX“y"™ —1x—1,y....(4)

Donde, P el precio del bien producido.

En esta ecuacion se observa que 7 es una funcién de x e y maximizandose con
respecto a la utilizacién de insumos. Esta funcién supone que el empresario tiene
libertad para variar los niveles de costo y de producto y su ultimo objetivo es la
maximizacion del beneficio. Si x,y dan lugar al beneficio maximo entonces se cumple
que:

4 ) . .
Lo anterior puede ser demostrado aplicando el teorema de Euler. Este teorema establece que si f(x,y) es

homogénea de grado 1 entonces: f(x,y)= xgi(x, y)+ yzi(x, y). El caso de la funciéon Cobb — Douglas,
X y
podemos comprobar lo anterior facilmente ya que, por (3) y (4),
xgl (x,y)+y gf (x,y)= x%xa_lyl_a +y(l-a)Ax%y % = (anyl_a + (l—a)Axayl_a =(a+ (l—a))Axayl_a =
X y

AXHY = f(x, )

3 Henderson J.H., y Quandt. (1981) pag 66.
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PaAx 'y -1.=0,..(5)
P(1-a)Ax“y“ -1.=0...(6)

Por lo tanto:
Pana_lyl_a =rl

P(1- 0)Ax%y™® =12. de lo que se deduce:

Como puede observarse la expresion indica que la razéon de las
productividades marginales de x,y debe ser igual a la razén de sus precios.

De esta forma la maximizacion del beneficio se realiza condicionada a las
restricciones técnicas de la funcién de produccion.

Estas a su vez satisfacen las siguientes relaciones:

1. El beneficio decrece a medida que se aumenta algun factor productivo por
separado.

2. El beneficio decrece a medida que aumenta la utilizacion de ambos
insumos conjuntamente.

3. Como el precio es mayor que cero se garantiza que las productividades
marginales de ambos insumos son decrecientes.

4.- El costo marginal es creciente en el largo plazo, los beneficios se

maximizan igualando el costo marginal al precio.

La funcién de produccién Coob — Douglas vy el problema de la maximizacién del Beneficio.

La maximizacién del beneficio de las empresas considera dos escenarios
para su estimacion a saber el corto y el largo plazo. En el primero se discurre, dado
una funcién con dos factores como es la Coob - Douglas, que uno de ellos es fijo.
Posteriormente, aplican la condicién de optimizacién de primer orden y se concluye
que se usara el factor hasta el punto en que su productividad marginal sea igual a su
precio. En el segundo escenario se razona que varian los dos factores de
produccién presentdndose aqui los problemas para la maximizaciéon del benéfico
como se explicara y demostrard. En este escenario el empresario tiene libertad para
variar los niveles de coste y de producto. Analizando el comportamiento empresarial
en el contexto de la maximizacién del beneficio a largo plazo tenemos lo siguiente;

Definamos la funcién de Beneficios como:

m=pg— €. Siendo q = pf(xi,x2) y C= ry x1+r 2xo2+b, se considera que los
precios del producto y de los insumos (factores) son positivos es decir: p>0, r1>0,
r2>0. Sustituyendo q en la ecuacion del beneficio tendriamos que:
7 = pflty x, ) — rx, +7x,. El beneficio es una funcién de xi, x2 y se maximiza con
respecto a estas variables. Igualando a cero las derivadas parciales, de la expresion

anterior, con respecto xi, X2 obtenemos.
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Lf—;_: pflz)—ri=10 STL =pflag) -1 =0

Pasando a la derecha los términos que hacen referencia al precio de los
insumos resulta.

pflxd =7 pflxg) =1y

Esta expresion sefiala que las derivadas parciales de la funcién de produccién
con respecto a los insumos son las productividades marginales de dichos insumos.
“El valor de la productividad marginal de =, nf{x,} es la relacién a la que aumentaria
el ingreso del empresario con una nueva aplicacion de xi. La condicién de primer
grado para la maximizacién del beneficio— pf{x,) =, gf(x,) = r..— exigen que
para cada insumo se utilicen hasta el valor de su productividad marginal sea igual a
su precio. Mientras las adiciones a sus ingresos provenientes del empleo de
unidades adicionales de x; excedan a sus costes adicionales el empresario puede
acrecentar su beneficio.” (Hendserson J.H., y Quandt. (1981) p 77)

Al aplicar la condicién de segundo orden para comprobar que se esta en un
maximo se exige que los menores principales del Hessiano relevante alteren de

signo es decir:

a1 8%

—_— = 0 —= e 0

P pfu o pf:
gz o
A z|fu fu

v e | n fm =0
£z 5 E=

. i e .
Las condiciones ——=mnf;; <0 I—é_pf:: < 0 aseguran que el beneficio

debe crecer a medida que aumentan x1 0 x2 por separado. “(Hendserson J.H., y
Quandt. (1981) p 77)

g
L., x3 £2,6%; 1 1 . .
“La condicion | .= Da-h =p? |§u ?| = 0 garantiza que el beneficio
—_ - = 1 22
EZ EK, x2

decrece a medida que aumenta x1 y X2 conjuntamente. Con P >0, las condiciones

ax_ =pfy; = 0 requieren que las productividades marginales

de ambos insumos sean decrecientes. Si la productividad marginal de uno de los
insumos fuese creciente, un pequefio movimiento desde el punto en el cual se
cumple la condiciébn de primer grado, resultaria en un incremento de su
productividad marginal. Como el precio del insumo es constante, pues se supone
que el mercado de factores es competitivo, el empresario puede incrementar su
beneficio aumentando la cantidad de dicho insumo.

Las condiciones
¥ 3%
xi £z 8x; 7 2 . L, .,
m Da';_,‘ =p’ ?1 ?‘|:=—D exigen que la funcion de produccién sea
= = Z1 22

Ar Ar, ¥Z
estrictamente coéncava en un entorno del punto en el cual se cumplen las
condiciones de primer grado y X1y X2 20 en caso de que tal punto exista. Asi pues,

las soluciones se limitan a las regiones en que los insumos y el producto tienen
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valores no negativos y la funcién de produccién es estrictamente céncava. Si la
funcién es tal que no existe region alguna con dichas propiedades, las soluciones
competitivas de méaximo beneficio no pueden alcanzarse. “(Henderson J.H., y
Quandt. (1981) p 77)

“Una funcién de produccion homogénea de primer grado es concava pero tiene
subregiones lineales en las que no es estrictamente céncava. Las funciones de
produccion homogéneas de grado uno se usan a menudo y con sentido a pesar de
los problemas de indeterminacién en el caso de la empresa individual. Para obviar
estos problemas se recurre a varios supuestos:

a) el tamano de la empresa y el nimero de empresas son determinados por un
mecanismo arbitrario con las condicién de la produccién de la industria satisfaga la
correspondiente demanda;

b) la industria tiene una funcién de produccién homogénea de grado uno a pesar de
que las empresas individuales de dicha industria no tiene funciones de produccién
de tal naturaleza. “(Henderson J.H., y Quandt. (1981) p 94)

Lo anteriormente explicado tiene implicaciones muy fuertes en el proceso de
maximizacién del beneficio dado que no se podria maximizar la funcién de
produccion Coob-Douglas. Lo que a continuacion se demostrara. ©

Sea fix,v) = 4x™y* donde o, B>=0 y o + B = 1. Asimismo se considera que los
precios del producto y de los insumos (factores) son positivos es decir: p>0, g>0,
r>0.

Asimismo definimos la funcién de beneficio de la siguiente manera:

m(x, v) = rdx®yF —px —gv.

Suponemos que T alcanza un maximo para X,y = 0.

En tal caso se presentan dos situaciones.

La primera cuando x=0, y = 0 situacion que no tiene relevancia.

La segunda cuando x>0 o y>0. La cual da lugar a su vez a tres situaciones:

a) x>0y y>0.
b) x=0,y>0
c) x>0,y>0

Si se da la situacién a) w(x,v) = —px = 0 =i, 0,07 lo cual nos ubicaria en un
absurdo.

Si se da la situacion b) w{x, v) = —gx < 0 = x(, 0,07 lo cual también son ubicaria en
un absurdo.

Por tanto la Unica situacion relevante es la situacién c) es decir: Se maximizara la
funcién m(x,y) sujeta a que x,y=0

Aplicamos la condicién de primer orden suponiendo que existe posibilidad de

maximizar la funcion:

® La demostracion que se presenta fue desarrollada por el DR. Sergio Hernandez Castafeda.
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iy
e
ox )

o

== rRAx%yF-1_g

Esta condicién implica que las derivadas parciales son iguales a cero y multiplicando
por X,y respectivamente cada una de las expresiones tenemos que:

radx®yf —px — 0

rBAxyvF —gy=10

Entonces:

red (v = pa

rBAf(xy) = g

Despejando a x,y de las anteriores expresiones tenemos:
rofry) _
> =
rBf(x.¥
EA

q L

Por lo que =™ = .

En consecuencia el valor el valor de la funcién de produccién en el punto en que es
maximo es igual a:

ra®f ) rPEEF )
p® g

AxTyF =4
g

@ af
a” g

fle.y) = Ar——f(x.y)
% qf

Despejando f(x,y) tenemos que existe un maximo solo cuando la funcién vale uno lo

ot 5F

g
p=3F

cual no tiene sentido. Es decir: A+ =1.

Como se menciono la teoria neoclasica centra su analisis en el problema de la

maximizacion del beneficio para funciones homogéneas de grado uno pues dichas

funciones garantizan la correspondencia entre la teoria de la distribucion y el

problema de la maximizaciéon por parte del empresario. Sin embargo si el

empresario vende su producto al precio promedio resultante de una funciéon de

produccion homogénea de grado mayor a uno, 0 menor que uno: se presentan los

siguientes resultados. 7

a) Sir > 1, (rendimientos crecientes a escala) la produccién no alcanza para
remunerar a todos los factores (rQ >Q).

b) Si r < 1, (rendimientos decrecientes a escala) la produccién supera la
remuneracion de todos los factores, quedando parte del producto sin
distribuir (rQ < Q).

Las caracteristicas de los rendimientos a escala de los factores de produccién
pueden ser expuestas de la siguiente manera:

7 La demostracién que se presenta se baso en los siguientes textos: Borrell Fontelles, J. (1990): Métodos matematicos
para la Economia. Campos y autosistemas, 42 edicion. Piramide. Madrid, pp. 215-228. Caballero, R.E.; et al. (1992):
Métodos matematicos para la Economia. McGraw-Hill, Aravaca (Madrid), pp. 303-307. Chiang, A. C. (1987): Métodos
fundamentales de Economia Matemadtica. McGraw-Hill, México, pp. 210-232. Costa Reparaz, E. (1989): Matematicas
para economistas. Piramide. Madrid, pp.52-60. Grafe , J. (1991): Matematicas para economistas. McGraw-Hill. Madrid,
pp. 445-450.
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Sea f:D c R" — R unafuncién homogénea de grado r, cuyo dominio es un cono
abierto y, y supongamos que sea f € C'(D).

Entonces se verifica para cada punto x € D la siguiente igualdad:
rf(x)=Vf(x)®x

rf (x) = afl (x)x +a){2 (x)x2+ .+ ){n(x)xn =Vf(x)ex

0x

_Jf of of
f (x XXy 3)—a—)ﬁ(x)xl+—2(x)x2+...+w(x)xn

Demostracién:
Si f es homogénea de grado r, se tiene que:

flx, iy, tx) =t f(x,%5,....,X,)
Considerando ambos términos como funciones dependientes de t, y sabiendo que
f € C'(D), se puede obtener la derivada con respecto a t de los dos términos:

Término 1: Se trata de una funcién compuesta F () cuya derivada se obtendra mediante la
Regla de La Cadena:
df ey mtan) _ af

ditx,)
dt j

nt g T +_(I'.'X'1, o LX jriern}z

(J:xl, o LX N

ar . . 'f . a5
T By s EXp )Xy 5 (EXy s B, )X +"'+— Xy wee, T _,I.I'
axl Sl X nAvL ax: I: 1 nAv axﬂ I: 1 niam

Término 2: Derivando con respecto a t queda:

r—1
rt T f(x,X,,.0X,)
Aligualar las derivadas de los dos términos

. . c . .
Ty X ey ) = (g, e, EEp )2y + % (=N & A = TP Ay T

. d
By dx,

Esta expresion se cumple, al ser f homogeénea, para cualquier ¢ > 0, por lo que se
seguird cumpliendo para toda t y en particular para t =1. 8
Sustituyendo este valor en la expresion anterior se obtiene para
cualquier X € D gemostrando lo que al inicio se propuso es decir: -
of of of

=3 = et 57— =V .
000 = gy X+ gy (Dbt G (D =V ()0 x
Los cuadros siguientes ilustran el efecto de los rendimientos sobre la produccién

antes resenado.

En el primer cuadro se considera una funcién de producciéon del tipo Cobb-

— Ax%\P
Douglas (P(X, y) = AX"y" con @, f >0 y(0+B) =1y A=1. Como se observa

producto obtenido es el exacto para el pago de los factores segun su productividad
marginal y la intensidad de su uso.

Cuadro 1. Funcién de Produccién con Rendimientos Constantes.

Insumo Insumo Productividad X*pmgx Productividad y*pmgy Producto =
X y marginal del marginal del ( X*pmgx +
8 -
Sit=1:

il

A, [Py .

Lo Lo
Xy Xy ) = ﬂ_x,_ (g0 e Xy )y + E[xl, o X
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Unidades Unidades insumo x insumo y y*pmgy)
(fisicas) (fisicas.) (pmgx) (pmgy)
| | | | | |
1 | 1 | 0.5 | 0.5 | 0.5 | 0.5 | 1
2 | 2 | 0.5 | 1 | 0.5 | 1 | 2
3 | 3 | 0.5 | 15 | 0.5 | 15 | 3
4 | 4 | 0.5 | 2 | 0.5 | 2 | 4
5 | 5 | 0.5 | 2.5 | 0.5 | 2.5 | 5
6 | 6 | 0.5 | 3 | 0.5 | 3 | 6
7 | 7 | 0.5 | 3.5 | 0.5 | 3.5 | 7
8 | 8 | 0.5 | 4 | 0.5 | 4 | 8
9 | 9 | 0.5 | 45 | 0.5 | 45 | 9
10 | 10 | 0.5 | 5 | 0.5 | 5 | 10
11 | 11 | 0.5 | 5.5 | 0.5 | 55 | 11
12 | 12 | 0.5 | 6 | 0.5 | 6 | 12
13 | 13 | 0.5 | 6.5 | 0.5 | 6.5 | 13
14 | 14 | 0.5 | 7 | 0.5 | 7 | 14
15 | 15 | 0.5 | 75 | 0.5 | 75 | 15
16 | 16 | 0.5 | 8 | 0.5 | 8 | 16
17 | 17 | 0.5 | 8.5 | 0.5 | 8.5 | 17
Lo anterior se comprueba si desarrollamos la funcién para los distintos valores que
van tomando x,y.
Cuadro 2.- Funcién de Produccién con Rendimientos Constantes y de grado 1.
Insumo Insumo ™ }Fj'.? (¢(x’ y) — Axayﬁ r¢(x’ y) — A)Cayﬂ
X y
Unidades Unidades Dondea= | DondeB= | producto. Funcion Coob
(fisicas) (fisicas.) 0.5 0.5 Douglas por el grado
de la funcion r=1
| | I | |
1| 1| 1| 1| 1| 1
2 | 2 | 1.414213562 | 1.41421356 | 2 | 2
3| 3 | 1732050808 | 1.73205081 | 3| 3
4 | 4 | 2 | 2 | 4 | 4
5 | 5 | 2236067977 | 2.23606798 | 5 | 5
6 | 6 | 2449489743 | 2.44948974 | 6 | 6
7 | 7 | 2.645751311 | 2.64575131 | 7 | 7
8 | 8 | 2.828427125 | 2.82842712 | 8 | 8
9 | 9 | 3 | 3 | 9 | 9
10 | 10 | 3.16227766 | 3.16227766 | 10 | 10
11 | 11 | 331662479 | 3.31662479 | 11 | 11
12 | 12 | 3.464101615 | 3.46410162 | 12 | 12
13 | 13 | 3.605551275 | 3.60555128 | 13 | 13
14 | 14 | 3741657387 | 3.74165739 | 14 | 14
15 | 15 | 3.872983346 | 3.87298335 | 15 | 15
16 | 16 | 4 | 4 | 16 | 16
17 | 17 | 4.123105626 | 4.12310563 | 17 | 17

En el segundo cuadro se presenta el mismo ejercicio pero ahora (@ + 8)=2.5y

A=1 es decir se presentan rendimientos crecientes.

Cuadro 3.- Funcién de Produccion con Rendimientos Crecientes.
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Insumo Insumo Productividad X*pmgx Productividad y*pmgy Producto =
X y marginal del marginal del ( x*pmgx +
Unidades Unidades insumo x insumo y y*pmgy)
(fisicas) (fisicas.) (pmgx) (pmgy)
1 1 1.5 1.5 1 1 2.5
2 2 4.24264069 8.48528137 2.82842712 5.65685425 14.1421356
3 3 7.79422863 23.3826859 5.19615242 15.5884573 38.9711432
4 4 12 48 8 32 80
5 5 16.7705098 83.8525492 11.1803399 55.9016994 139.754249
6 6 22.0454077 132.272446 14.6969385 88.1816307 220.454077
7 7 27.7803888 194.462721 18.5202592 129.641814 324.104536
8 8 33.9411255 271.529004 22.627417 181.019336 452.54834
9 9 40.5 364.5 27 243 607.5
10 10 47.4341649 474.341649 31.6227766 316.227766 790.569415
11 11 54.724309 601.967399 36.4828727 401.3116 1003.279
12 12 62.3538291 748.245949 41.5692194 498.830633 1247.07658
13 13 70.3082499 914.007248 46.8721666 609.338166 1523.34541
14 14 78.5748051 1100.04727 52.3832034 733.364848 1833.41212
15 15 87.1421253 1307.13188 58.0947502 871.421253 2178.55313
16 16 96 1536 64 1024 2560
17 17 105.139193 1787.36629 70.0927956 1191.57753 2978.94381

En este caso se vuelve a cumplir el teorema de Euler y con ello el producto se
agote con el pago de los factores. Sin embargo, encontramos que el producto
resultante, al desplegar la funcién para diversos valores de x,y, no coinciden con
el producto que se obtiene al remunerar a los factores segun su productividad
marginal dado que el grado de la funcién tiene un valor de 2.5. En consecuencia la
teoria neoclasica es incapaz de formular una regla de distribucion que permita
explicar las causas técnicas o sociales por las que el pago de los insumos por su
productividad marginal, que da como resultado el producto total, es mayor al
producto obtenido antes de que sea multiplicado por el grado de la funcion.

Lo antes explicado queda manifiesto en el siguiente cuadro.

Cuadro 4.- Funcién de Produccion con Rendimientos Crecientes y de grado 2.5
fnsumo frsumo | x® vE (e =AY | rp(x,y) = rAx Y’
Unidades (fisicas) Unidades Donde a = D(inde Producto. Funcion Coob Douglas
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‘ (fisicas.) ‘ 1.5 ‘ ‘ por el grado de la
funcién r=2.5

| | | | | |
1| 1| 1| 1| 1| 2.5 |
2 | 2 | 2828427125 | 2 | 5.65685425 | 14.1421356 |
3 | 3| 5196152423 | 3| 15.5884573 | 38.9711432 |
4 | 4 | 8 | 4 | 32 | 80 |
5 | 5| 11.18033989 | 5 | 55.9016994 | 139.754249 |
6 | 6 |  14.69693846 | 6 | 88.1816307 | 220.454077 |
7 | 7 | 1852025918 | 7 | 129.641814 | 324.104536 |
8 | 8 | 22.627417 | 8 | 181.019336 | 452.54834 |
9 | 9 | 27 | 9 | 243 | 607.5 |
10 | 10 | 31.6227766 | 10 | 316.227766 | 790.569415 |
11 | 11 | 36.48287269 | 11 | 401.3116 | 1003.279 |
12 | 12 | 41.56921938 | 12 | 498.830633 | 1247.07658 |
13 | 13 |  46.87216658 | 13 | 609.338166 | 1523.34541 |
14 | 14 | 52.38320341 | 14 | 733.364848 | 1833.41212 |
15 | 15 | 58.09475019 | 15 | 871.421253 | 2178.55313 |
16 | 16 | 64 | 16 | 1024 | 2560 |
17 | 17 | 70.09279564 | 17 | 1191.57753 | 2978.94381 |

Por Gltimo se presenta el caso en que la funcién de produccién Cobb Douglas

tiene rendimientos decrecientes. Es decir los valores de (@ + 8)=0.7 y A =1.

Cuadro 5.- Funcién de Produccion con Rendimientos Decrecientes.

Insumo Insumo Productividad X*pmgx Productividad y*pmgy Producto = ‘
X y marginal del marginal del ( x*pmgx +
Unidades Unidades insumo x insumo y y*pmgy)
(fisicas) (fisicas.) (pmgx) (pmgy)
| | | | | | |
1 1| 0.4 | 0.4 | 0.3 | 03 | 0.7 |
2 | 2 | 032490096 | 0.64980192 |  0.24367572 | 0.48735144 | 1.13715335 |
3| 3| 028768924 | 0.86306771 |  0.21576693 | 0.64730078 |  1.5103685 |
4 | 4| 026390158 | 105560633 |  0.19792619 | 0.79170475 | 1.84731108 |
5 | 5| 024681355 | 1.23406773 |  0.18511016 | 0.92555079 | 2.15961852 |
6 | 6 | 023367627 | 1.40205763 | 0.1752572 | 1.05154323 | 2.45360086 |
7 | 7 | 022311593 | 1.56181151 |  0.16733695 | 1.17135863 | 2.73317014 |
8 | 8 | 021435469 | 1.71483754 |  0.16076602 | 1.28612816 |  3.0009657 |
9 | 9 | 020691274 | 1.86221469 |  0.15518456 | 1.39666102 | 325887571 |
10 | 10 | 020047489 | 2.00474893 |  0.15035617 |  1.5035617 | 3.50831064 |
11 | 11 | 0.19482388 | 2.14306267 |  0.14611791 | 1.607297 | 3.75035967 |
12 | 12 | 0.18980411 | 227764935 |  0.14235308 | 1.70823701 | 3.98588636 |
13 | 13 | 0.18530067 | 2.40890869 | 0.1389755 | 1.80668152 |  4.2155902 |
14 | 14 | 018122645 | 253717028 |  0.13591984 | 1.90287771 |  4.440048 |
15 | 15 | 0.177514 | 2.66271002 | 0.1331355 | 1.99703252 | 4.65974254 |
16 | 16 | 0.17411011 |  2.7857618 |  0.13058258 | 2.08932135 | 4.87508315 |
17 | 17 | 017097213 |  2.90652616 | 0.1282291 | 2.17989462 | 5.08642078 |
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Cuadro 6.- Funcién de Produccion con Rendimientos Decrecientes y de grado 0.7

Insumo Insumo e
N ) * y? (P(x,3) = Axy" | ro(x,y) = rAx"y’
Unidades (fisicas) Unidades Donde a = Donde B = | Producto. Funcién Coob
(fisicas.) 0.4 0.3 Douglas por el grado
de la funcién r = 0.7

1 1 1 1 1 0.7

2 2 1.319507911 1.23114441 1.62450479 1.13715335

3 3 1.551845574 1.39038917 2.15766928 1.5103685

4 4 1.741101127 1.51571657 2.63901582 1.84731108

5 5 1.903653939 1.6206566 3.08516931 2.15961852

6 6 | 2.047672511 1.71176986 3.50514409 2.45360086

7 7 2.177906424 1.79278996 3.90452878 2.73317014

8 8 2.29739671 1.86606598 4.28709385 3.0009657

9 9 2.408224685 1.93318204 4.65553672 3.25887571

10 10 2.511886432 1.99526231 5.01187234 3.50831064

11 11 2.609498635 2.05313641 5.35765667 3.75035967

12 12 | 2.701920077 2.1074359 5.69412337 3.98588636

13 13 2.789827436 | 2.15865384 6.02227172 4.2155902

14 14 | 2.873764756 | 2.20718335 6.34292571 4.440048

15 15 2954176939 | 2.25334338 6.65677505 4.65974254

16 16 | 3.031433133 2.29739671 6.96440451 4.87508315

17 17 3.105843502 | 2.33956263 7.2663154 5.08642078

Lo anterior significa que la funcién de produccién Coob - Douglas cuando presenta
rendimientos decrecientes es capaz de explicar la existencia de excedente
econdmico dado que se le esta remunerando menos ingresos a los factores de lo
que realmente producen. Por supuesto, que esta explicacion es resultado de la
caracteristica de la funcién mas que de una explicacién social que de razén sobre
la naturaleza del pago de los factores y en particular sobre el salario. La teoria
Neocléasica de la produccién es la Unica que determina la existencia de la ganancia
en un contexto de reduccién de la productividad factorial.

Inversién y tecnologia.

La secuencia temporal de la produccién tiene que ser considerada a fin de
establecer los planes de produccién de largo plazo y determinar de tal forma, los
costos y los beneficios de las diversas industrias en una fecha especifica. Durante el
transcurso de un plan de inversiébn la utilizacion de insumos (decisiones
tecnolégicas) se realizan en el espacio de tiempo que transcurre entre dos fechas
por ende las compras de insumos se realiza en la primera fecha. Asimismo la venta
de productos se realiza en el siguiente periodo.

Lo antes expuesto se puede representar a través de la definicién de una
funcién de produccién implicita:

Fq g

X

sL+1
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“Donde q jt (j=1,.....s) (t=2,...... L+1) es la cantidad del j- ésimo producto
obtenido en el periodo t-1 y vendido t-ésima fecha del mercado; xit (i=1,..., n)
(t=1,....L) es la cantidad del insumo i-ésimo comprado en la t-esima fecha del
mercado y aplicado en el proceso de produccioén en el periodo t. El periodo maximo
del plan esta determinado por el tiempo L+1. Todo producto que el empresario
pueda vender en la fecha de mercado inicial es el resultado de decisiones de
produccion pasadas y sus niveles se registran en (9) como constantes y no como
variables. En la (L+1)-ésima fecha de mercado, el empresario planea vender los
productos obtenidos durante el periodo L no planea adquirir insumos, ya que no
anticipa la produccién en ningin periodo ulterior a L. La funcién de produccién
multiperiédica relaciona los niveles de insumos y productos de todos los periodos
incluidos en el horizonte de planeacién del empresario.”

La teoria neoclasica supone que el empresario se enfrenta también con un
mercado de titulos perfectamente competitivo y es libre de prestar y pedir prestado
dinero. La comparaciéon de la rentabilidad relativa se asocia entonces a la tasa de
interés o factor de descuento (i) que induciria a un propietario de dinero a prestarlo.

En esta perspectiva la funcién de maximizacion inter temporal se define de la

siguiente forma:

L+1 ) 1 L+1 ) 1
=202 a1+ DT =X L2 x40 4 A F(gyg X)) (10)

De esta funcién se deduce los principios de operacién de cualquier empresa en

el largo plazo a saber:

-1
dF | dq P, (1+10)

—dq j; | dqy = M_M gy
dF 1dqj  pj(1+i)

-1
dF [ dx,, 1, (1+i0)
—dvy digy == 1) y
dF 1dx; 1, (1)

4 _, dF 1 dx;, Lo .
Py (I+10) dgyldxjy = =Py (1+1) =b A+ ———— =r(1+i) (13)
dF | dq;, P, (1+1)

10

® Henderson J.H., y Quandt. (1981) pag. 362-363.
10 S .. _— .

Los principios de operacién de las empresas se deducen del siguiente razonamiento:
parat=1....L; i=1,.....n se obtiene:

1 -1
drldg,, +AdF 1dq ;=0 p ji (1+0) = AdF 1dg;,

= p (i)
—1 -1

dﬂ'/dxl.t = —rit(1+l-) +Z.dF/dxl.t =0—- Telai) = ﬂ,dF/dxl.t

dr/dA = F(ql2,.,xnL) =0
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La relacion de transformacion de productos (11) debe ser igual a las razones de los
precios de los productos a su valor actual.

La relacion técnica de sustitucion es igual a la razén de precios de los
insumos a su valor actual neto (12).

El valor descontado del producto marginal del insumo Xi aplicado al periodo t
con respecto a cada uno de los productos, obtenidos en cada uno de los periodos,
debe ser igual al precios descontado de Xi en la t-ésima fecha del mercado (13)

El significado de estas reglas indica que la inversién se realizara hasta el
punto en que se alcanza la rentabilidad media imperante en el mercado financiero
expresada esta en la tasa de descuento vigente para tipos de inversion similares.

Los flujos financieros obtenidos presuponen que los sistemas de produccién
estan completamente codificados, que existe una tasa de interés que permite
determinar el costo de oportunidad de capital, y que la tecnologia esta dada, lo cual
significa que los productores, considerando la estructura de las tasas de interés,
tienen la posibilidad de elegir la tecnologia que permita maximizar los ingresos, o en
su caso, minimizar los costos. En este sentido, el analisis temporal consiste en
periodos de tiempos idénticos e independientes, en los que las personas
encargadas de tomar decisiones asignan probabilidades subjetivas a los posibles
beneficios de cada estrategia de inversion. Habiendo hecho esos célculos para
todas las alternativas, el empresario elige las que tienen el valor esperado mas alto
en cada periodo. Estos beneficios netos son descontados mediante la tasa de
descuento subjetiva, o que permite conocer el valor actual neto. La firma entonces
escoge la estrategia que maximiza el valor actual neto del flujo futuro del beneficio
neto en un horizonte temporal especifico.

Las criticas al sistema de evaluacién de flujos financieros se centran
fundamentalmente en el supuesto de que los empresarios manejan los mismos
escenarios de incertidumbre en donde el comportamiento de la demanda y la tasa
de rendimiento esperada son acotados por el mercado (es decir son variables
exégenas a la empresa); con ello el fendmeno de la competencia queda reducido a
un problema de racionalidad de los agentes productivos. La metodologia del valor
presente en términos practicos se aplica para medir el efecto de las economias de
escala y del cambio tecnoldgico. La forma de utilizacién es la siguiente:

Los flujos de ingresos y egresos se calculan para diferentes niveles de
produccion de la planta. El valor presente de los flujos de tesoreria para cada nivel
de producciéon se compara, y si el valor presente se incrementa mas que

dF | dq,
_d’ijt /qut =
dF/dqjt
dF | dx;
Dado que: _dqjt ldxjyy =———
dF/dqjt
dF [ dx, .
~ dxyy Jdvy, =——2L
dF / dx;

resulta las expresiones 11,12y 13 parat=2, ......L+1;,k=1,...... n.
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proporcionalmente con la escala (o con la introducciéon de la nueva tecnologia) se
inferird que existen economias de escala, o que el efecto del cambio tecnolégico es
positivo. Podemos afirmar que los estudios sobre el comportamiento de los costos
que tradicionalmente se han realizado por la teoria financiera neoclasica se han
orientado a dar razén de la distribucién de los recursos (factores de produccion)
entre un nimero de industrias distintas cada una de las cuales utiliza una parte de
los recursos totales y a estudiar el comportamiento en la produccion de una
mercancia especifica ante la variacién absoluta de los factores.

La funcién de produccién agregada.

Dados los inventarios de técnicas disponibles y la cantidad de factores la
teoria neoclasica plantea la posibilidad de construccion de una funcién de
produccion agregada la cual permite establecer los patrones de distribucién del
ingreso nacional sobre la base de un fundamento técnico econémico en el sentido
en que esta funciéon expresa un nivel de conocimientos tecnolégico y la maxima
eficacia econdémica posible. La principal dificultad reside en que la mediciéon de
capital a nivel agregado esta considerando distintos bienes de capital los cuales
pueden ser afadidos s6lo a través de su forma en valor (precios). Cuando el capital
se mide en esta forma la relaciéon entre esta cantidad y el nivel del producto ya no
solo expresa la relacion tecnolégica sino ademas se ve influenciada por la tasa de
rentabilidad de los diferentes capitales es decir; una misma cantidad fisica de
mercancias componentes de capital y un mismo nivel de producto es compatible con
varias cantidades diferentes de capital, dichas cantidades difieren una de otra por la
tasa de beneficio utilizada para calcular el valor del agregado de mercancias fisicas
que componen el capital.

Para solventar esta problematica y determinar un sistema de contabilizacién
del capital a nivel nacional la teoria neoclasica define funciones de producciéon que
sean independientes de las variables de distribucion mediante el andlisis de modelos
de generaciones de bienes de capital (vintage models). Estos modelos actualmente
se constituyen en la base tedrica para la medicion del consumo de capital fijo
(depreciacion) en la contabilidad nacional.

Estos modelos parten de la hipétesis de que “todos los precios relativos de
los factores y de los productos observados pueden interpretarse como pares de
tipos marginales de procesos de transformacion, tal y como hubiera resultado el
funcionamiento de mercados competitivos formados por consumidores
maximizadores de utilidad y empresarios maximizadores de beneficios vy
minimizadores de utilidad.”"" La inversion bruta es el medio para transmitir el cambio
técnico y la sustitucion de capital por trabajo al stock de capital , produciendo asi el
crecimiento de la productividad, el stock de capital esta formado, en cualquier
momento de tiempo, por estratos de fésiles, o generaciones. Cada estrato
representa la cantidad de inversiéon bruta en la técnica que se escogié bajo la

" Harcout G.C. (1975) pp 98-99.
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influencia relativa de los factores esperados, de los avances técnicos y de las
condiciones de demanda existentes en el momento en que se realizaron las
inversiones. El nivel del salario real determina el nivel de obsolescencia en funcién
del inventario de técnicas y los costos asociados a cada generacion de bienes de
capital. De esta forma tanto el progreso técnico y los cambios en la productividad de
los factores son analizados como procesos histéricos sin que tenga que medirse el
stock de capital sino los rendimientos de cada generacién de bienes de capital. El
tipo de rendimiento de todo el capital es la participacion que no corresponde al
salario en el valor anadido entre el valor del stock del capital acumulado. Esta
argumentacién supone que son los flujos de servicios y no los stocks de los factores
los que producen realmente el producto. Esta situacién implica que los flujos de
servicios no son inherentes al stock de capital acumulado, por los niveles de
eficiencia con que trabajan cada generacién de bienes de capital, pero dependen
directamente de la cantidad de insumos intermedios que esta siendo empleado en
un tiempo especifico. En este contexto es que ubican que la productividad marginal

del capital esta dada por el precio de renta de los bienes de capital pkm y el precio

de adquisicién de los bienes de capital pA,  es el valor del bien de capital. En

consecuencia formulan la siguiente funcién de produccién agregada.

Qt = AtF(XtY;) = AIF(LI¢ OIt—l + ¢ 1Iz—2 +"+¢ TIt—(T+1))
Donde qt es el nivel de producto que depende del la cantidad de trabajo xt y
del acervo de capital Yiel cual a su vez es la suma de las inversiones realizadas en

el pasado 1 ponderadas por su eficiencia relativa ¢ . 12

Dada la funcién agregada el producto marginal de cualquier inversién de
edad s puede ser expresada como:

pk, I pA =06q,101_ =¢ 6q,/0Y, A nivel agregado, para

que lo anterior tenga sentido, se requiere que ¢ sea un numero constante es decir
que los bienes de capital de diversas edades tengan el mismo nivel de eficiencia, es
decir que todas las maquinas trabajen en la misma proporcién segun las normas de
las diferentes industrias (teorema del estado de agregacién).

Teoria Neoricardiana

Proceso productivo y costos de produccién.

Para comprender la concepcién Neoricardiana sobre proceso productivo y por
ende sobre rotacién, es necesario revisar la critica de Sraffa al concepto de oferta y
demanda.

"2 Una explicacion mas detallada del significado de ¢ , Se encuentra en el capitulo 3 de este trabajo.
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Sraffa explica que el concepto simétrico de dos fuerzas que determinan el
precio de las mercancias se deriva de la necesidad de clasificar a las industrias a
partir del comportamiento de los costos cita por ejemplo que:

“En un momento dado, podemos dividir la totalidad de los productos en
distintas clases: una primera clase esta formada por aquellas mercancias cuya
cantidad se puede hacer mayor que la disponible en el momento y lugar actuales,
aumentando sencillamente el costo en una cantidad proporcional; en una segunda
clase colocamos los productos que pueden acrecentarse con un aumento del costo
menos que proporcional; y finalmente una tercera que comprende los productos que
no pueden acrecentarse hic et nunc sin un aumento mas que proporcional del
costo.””® La necesidad de clasificar las industrias conforme al comportamiento que
presentan sus costos de produccién tiene como fin elaborar potenciales patrones de
comportamiento de las empresas, de las industrias y de la economia en su conjunto
con base en la productividad de los factores, y determinar con ello las potenciales
tendencias de desarrollo que pueden seguir los diferentes agentes econémicos que
conforman la economia. Sraffa plantea que el problema de clasificacién de las
industrias, desde la perspectiva del comportamiento de los costos de produccion, se
convierte en un seudo problema en la medida en que no se estan considerando las
condiciones objetivas inherentes a las distintas industrias sino mas bien el punto de
vista del observador: si los costos crecientes y decrecientes no son mas que
distintos aspectos de una misma cosa, que pueden aparecer al mismo tiempo en la
misma industria, de tal manera que una industria puede clasificarse arbitrariamente
en una categoria u otra, segun la definicion de industria que se elija en cada
problema particular, y segun el tipo de periodos que se tomen en consideracion,
largos o cortos."

Este autor considera que el analisis de comportamiento de los costos se
deriva de dos definiciones de industria que la posicién neocldsica maneja, y del
problema de temporalidad de la produccién:

i) “Si se define cada industria individual como consumidora exclusiva de un
determinado factor de produccion se supone sin mas una condicién que tiende a
dar a esa industria una tendencia a los costos crecientes, porque precisamente el
factor que es caracteristico de la industria misma permanece en general constante al
aumentar la produccion.

ii)”Si, por el contrario, se define una industria como la Unica productora de un
determinado producto, y se toma éste en sentido bastante restringido, de tal manera
que se puede afirmar, en general, que cada industria emplea sélo una parte
pequefia de cada factor de produccién, se excluye con ello en la industria las
circunstancias que generan los costos crecientes y se la sujeta probablemente a la
ley constante de los costos, 0, en otras condiciones determinadas, decreciente.”'®

ii) Al introducir el fenémeno dinamico en la produccién, y considerando la
escasa movilidad del capital(5) y del trabajo(6) en periodos cortos de tiempo, es
posible que se presenten costos crecientes, pero si se amplia el lapso de tiempo, los

'SSRAFFA, Piero. (1990)..

14 . 5
Piero Sraffa, op. cit

' |bidem pag 66.
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factores de produccién pueden cambiar, por lo que se pueden presentar costos
decrecientes y/o constantes.

La conclusién de Sraffa apunta en la direccién de abandonar las complejas
hipétesis  destinadas a servir de soporte a la curva de rendimientos no
proporcionales y regresar a la concepcion de los clésicos en la que predominan los
costos constantes: “ Existen razones muy poderosas (....) que hacen que un sistema
estatico de libre competencia, no pueda tomar parte, a no ser en casos
excepcionales, en la determinacion de los equilibrios propios de las empresas
individuales, las curvas de costos proporcionales si no se introducen al mismo
tiempo algunas hipétesis que contrarrestan la naturaleza del sistema Una condicién
esencial consiste en aislar perfectamente la industria que produce la mercancia
considerada de todas las demds industrias, ahora bien respecto a los costos
crecientes hay que tomar en cuenta todo el conjunto de industrias que emplean un
determinado factor de produccién, respecto a los costos decrecientes hay que tomar
en cuenta todo el conjunto de industrias que se benefician de ciertas economias de
externas. Estas causas de variacion de costos importantisimas desde el punto de
vista del equilibrio general, deben considerarse despreciables en el estudio del
equilibrio particular de una industria. Desde este punto de vista que constituye sélo
una primera aproximacion a la realidad, debe de admitirse que las mercancias se
producen, en condiciones de costos constantes.” 16

Sraffa en 1926 admite que por experiencia no sélo los precios de las
mercancias dependen de las condiciones de producciéon sino también de la
demanda. Sraffa argumenta la necesidad de abandonar la teoria de la competencia
perfecta para evaluar dicha relaciéon explica que cada productor ve su curva de
demanda como si fuera un monopolista lo cual dio origen a la teoria de la
competencia imperfecta. (Sraffa, Piero (1966))

En su libro de produccién de mercancias por medio de mercancias plantea
que es posible explicar la formacién de precios considerando la interdependencia de
los mercados sin considerar rendimientos a escala decreciente o creciente y curvas
de demanda. En este mismo texto define los métodos de produccion como la
relacion de intercambio que se establecen entre diferentes productores que posibilita
la reproducciéon material de sus industrias.

Los distintos métodos de produccién vendran representados por una matriz de
coeficientes interidustriales A y por un vector fila de coeficientes trabajo directo |j
donde aij= xij /Xj es decir la cantidad del producto i consumida por la industria |
entre la cantidad fisica anual producida por la industria j. y |j es la cantidad de trabajo
directo gastado en la industria j.

16 Ibidem péag 75
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all al2 .. aln-1
a2l a22 .. a2n-1
A=
an—1 an—-2 .. ann—1
1
2
L=
In

Las condiciones de reproduccién del sistema econémico como un todo requiere
que: a/ +..+a’ <1, j=1...,nel modelo normaliza el vector trabajo por tanto [ +...+1 =1

Los métodos de produccion toman cuerpo en la capacidad instalada y vienen
en sucesién a través del tiempo de diferentes funciones de produccién estos son
representados por coeficientes de trabajo integrados verticalmente tomados todos
ellos en conjunto de una serie de inventarios de bienes de capital. Estos coeficientes
son expresién de una integracién vertical de los sectores. La matriz de coeficientes
técnicos describe la estructura productiva social y su funcionalidad.

Lo antes expresado puede ser formalizado de la siguiente manera:

Considerando que cada mercancia es resultado del trabajo directo li y del
trabajo acumulado en los insumos aij entonces el trabajo total directa e
indirectamente gastado por la sociedad dada la técnica del sistema econémico es
igual a L = (I-A)'1 | donde esta Ultima expresion puede ser representada como
LOLLD 1@+ +LY es decir L? = 1, LW=Al, LP=AAI=A%I, LY= AWL. Esta serie
expresa la cantidad de insumos trabajo directa e indirectamente gastados por unidad
de producto en el sistema econémico considerando un estado de la tecnologia
dado."”

Lo mismo puede decirse del uso de cualquier insumo: si se quiere saber la
cantidad total del insumo j que se requiere directa o indirectamente para toda la
economia tendriamos: J = (I-A)"j

Se puede representar la produccién de una mercancia en términos fisicos,
que requiere el uso de dos insumos como la suma de sus respectivas cantidades
gastadas:

AYL&ANY=Q

La definicién de técnica de produccién se deduce de esta formalizacion del
proceso de produccion; la técnica para producir cada mercancia se define como los
vectores columnas de la matriz A (desembolsos unitarios) y un elemento del vector

"7 Esta interpretacion es sustentada considerando las condiciones de convergencia de una matriz cuadrada. “Dado un
numero real y positivo v y una matriz cuadrada A la matriz vA es convergente (no necesariamente en forma
monétonica ) si v < 1/] A m| donde A m es el auto valor de médulo de A.” PASINETTI, L. Lecciones de teoria de la
produccién. México, FCE, 1984 .pag 342. La demostracion matematica del teorema puede encontrarse en este mismo
texto paginas 341-343 .
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columna del vector L el cual expresa la cantidad de trabajo directo (8) requerido para
all
a2l

producir la mercancia la mercancia en cuestién a saber: : ;
an — 1

(1]

Plantea que existe un solo conjunto de valores de cambio que en caso de ser
adoptados por el mercado restablece la distribucién original de los productos y hace
posible que el proceso se repita lo cual depende de las condiciones de produccion.
En la perspectiva Neoricardiana ya no se habla de costes de produccién para
mercancias basicas (mercancias que entran en la produccion de otras mercancias)
en la medida en que su relacion de cambio depende tanto del uso que se hace de el
en la producciéon de otras mercancias béasicas, como del grado en que aquellas
entran en su propia produccion.

La determinacién de los llamados coeficientes técnicos constantes utilizados
por Sraffa para definir los procesos productivos llevarian a la conclusién que el Unico
criterio que explica el comportamiento de los productores es su racionalidad para
producir con costos constantes racionalidad que se deriva de suponer que los
productores tienen pleno conocimiento del mercado, reconocen su interdependencia
y escogen una combinacion de insumos tal que sea exactamente la necesario para

la reproduccion del sistema en conjunto.

Determinacién de precios y seleccién de técnicas.

La representacion del proceso productivo se expresa en un sistema de
precios de la siguiente forma:

p=(1+r)Ap+wl ,donde A es la matriz de coeficientes interindustriales, p es el
vector de precios, | es el vector columna de trabajo directo, w son los salarios
directos pagados. y r la tasa de beneficio. Para que el sistema tenga validez
econdémica es necesario que aij +....+anj =1, es decir que la utilizacién de
insumos sea al menos igual o menor al producto obtenido.

El sistema tal como se presenta esta sobredeterminado; existe n-1
ecuaciones de precios y n+1 incégnitas (los n-1 precios, w y r). Para solucionar el
sistema es necesario igualar el nimero de ecuaciones y el nimero de incognitas, se
fija por tanto el precio de una mercancia que servird como numerario, para expresar
los demads precios, y se considera un salario de subsistencia fijado exdégenamente
por lo tanto el sistema ahora se puede solucionar.

La solucién al sistema seria:

p=w[l-(1+n)A]" |

Los precios obtenidos son entonces al valor unitario de los insumos
(valuados en precios de producto); mas el valor de los salarios (pagados al final
del periodo de produccién); mas la tasa de ganancia uniforme. Los salarios son
distribuidos en proporciéon a la cantidad fisica del trabajo empleado y los beneficios
en proporcién al valor de los medios de produccion empleados. Tanto salarios como
beneficios son uniformes.
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Cuando consideran la existencia de capital fijo el modelo queda especificado
de la siguiente manera: una matriz de coeficientes interidustriales A y por un vector
fila de coeficientes trabajo directo |j y una matriz B que nos indica la cantidad de
bienes de capital utilizadas por unidad de producto. Estos bienes tienen una
duracién de més de un periodo de tiempo.

all al2 .. aln-1
a2l a22 .. a2n-1
A=
an—-1 an-2 .. ann—1
Bienes basicos
1
2
L=
In
b1l b12 .. bln-1
b21 b22 .. b2n—-1]| . L.
B " Bienes no basicos.

bn—-1 bn-2 .. bnn-1

Se llega a un sistema de precios definido de la siguiente manera:
pB=(1+r)Ap+wl (Baldone, Salvatore. (1986), Pasinetti, L. (1984) y Bertram Schefold
(1989) )

Los supuestos implicitos detras de la solucién de estos sistemas son:

i) Las condiciones técnicas de produccién son un dato.

i) Se conoce el tamario y la composicién social del producto.

iii) Se conoce la tasa imperante de salarios y la tasa de ganancia.

iv) Se considera la plena ocupacion de los activos dado un nivel de
producto. De esta manera los patrones deseados de utilizacion de las
plantas y equipos seran realizados a partir de una tasa de ganancia y de
una tasa de retorno obtenido a partir de los precios de oferta.

v) Todas las maquinas presentan una eficiencia fisica constante lo cual
garantiza precios en términos de salarios unitarios positivos y
monotonamente creciente hasta la tasa de beneficio maxima.

Dejando afuera el problema de la renta de la tierra los precios son
considerados como la media de la distribucién social del excedente en forma que la
ganancia se reparte entre los diferentes sectores de la economia a partir del empleo
de capital.

La estabilidad del sistema econdémico se garantiza porque los productores se
rigen por las siguientes pautas de competencia:

1. - Un capitalista movera parte de su capital de un sector a otro y empleara
este en otro sector si y s6lo si la expectativas de la tasa de ganancia son altas.

2. No habra movimientos de capitales si la tasa de ganancia es uniforme.
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3.- La uniformidad de la tasa de ganancia es consecuencia de la hipétesis

primera.

El problema de la eleccién de técnicas es importante dentro del analisis de la
busqueda de ganancias de los productores el cual es desarrollado a partir del
estudio de la relacion entre salarios y beneficios.

En general cuando la tasa de ganancia es cero el precio de las mercancias
es igual al trabajo directa e indirectamente gastado en la produccién es decir:

Ap+wl=p, p=w(I-A) "I

Por el contrario si no se requiriera trabajo para la produccién de las

. Estas dos

mercancias el precio de estas seria (1+R)Ap=p; p=(1+R)(I-A)
expresiones nos permiten establecer la relacién que existe entre salarios y
ganancias, la cual es inversamente proporcional, graficamente lo antes expuesto se

presenta de la siguiente manera;

Grafica 2. Relacion Salarios (w) ganancia (R)

\

R

Dependiendo de la mercancia que consideremos como numerario la relacién
inversa entre salarios y beneficios cambiard aunque siempre se expresard en una
funcién polindbmica. De esta relacién se deduce que los precios cambian
continuamente en funcion de los cambios que se presentan en la tasa salarial y de
ganancia.

Lo antes expuesto requiere ser analizado.

La relacién p=w{l-(1+r)A]"" | puede desarrollarse en forma de potencias:

p= W(l+(1+1) A+(1+1)2A%+.....+(1+) A% es decir,

p= W (I+(1+1)Al+(1+r)2A%l+..+(1+1)“A") si dividimos entre los salarios
tendriamos p/w=(|+(1+r)A|+(1+r)A2I+ ..... +(1+r) kAkl). La serie de potencias I, A, A?
...... A¥ representan las cantidades de mercancias necesarias para producir una
unidad de mercancia que al multiplicarse por | (trabajo directo) nos dara las
necesidades de trabajo directo e indirecto gastado en la produccion de una
mercancia en cada etapa del proceso productivo. Por su parte la serie de potencias
(1+41), (1+r)2 ...... (1+r)k. indica la tasa de capitalizacién que le corresponde a cada
capitalista en funcién de la etapa en que se encuentra el proceso productivo. En
conjunto la ecuaciéon “puede considerarse como expresion, a medida que
retrocedemos en el tiempo, de los distintos —estratos— beneficios y salarios que
constituyen el precio de una mercancia. Cada —estrato— de salarios y beneficios
depende de las particulares proporciones entre trabajo y medios de produccién
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necesarios, en el correspondiente estadio temporal, esto es, de las caracteristicas

técnicas de los métodos de produccién de cada mercancia.”*®

Cuando existen dos métodos de produccién se tendrd dos relaciones entre
salarios y beneficios; considerando que para que el sistema tenga sentido
econdémico Unicamente es necesario que aij +....+anj =1 se escogera aquella técnica
que permite el maximo nivel de ganancia.

En el diagrama se presentan dos técnicas (C y D) expresadas en el mismo
patron de precios (normalizadas con el mismo numerario). Entre r0 y en el limite de
r1 la técnica utilizada es C pues a cualquier nivel de salarios la tasa de ganancia es
superior. Entre r1 y r4 la técnica D es utilizada ya que arroja un mayor nivel de
ganancia que C. En r4 ambas son indiferentes y a partir de r4 la técnica C vuelve a
ser mas rentable que D.

Gréfico 3. Cambio de Técnicas,

W Técnica C
Técnica D

wl

w2 |

r4

La existencia del retorno de técnicas implica que dado un estado de
conocimientos técnicos: un cambio de técnicas debido a un cambio en la tasa de
ganancia no permite determinar el efecto que esto tiene en la cantidad de capital
empleada por unidad de trabajo. Un método de produccién nuevo empleado puede
requerir una cantidad de capital mas baja por unidad de trabajo o una cantidad de
capital mayor por unidad de trabajo. Aln cuando el capital sea medido en términos de
valores o0 en términos de cualquier unidad fisica elegida. Lo anterior es valido tanto para
cualquier industria cuando se comparan dos sistemas econdémicos. La existencia del
retorno de técnicas es una critica muy severa a la teoria de la produccién neoclésica en
la medida que: Una disminuciéon en la tasa de beneficio se asocia un proceso de
sustitucion de trabajo por capital. Desde la perspectiva Neocldsica lo anterior implica la
utilizacién de técnicas mas intensivas de capital en los sucesivos estados de equilibrio.
La existencia del retorno de técnicas muestra que se puede pasar de una técnica mas

intensiva en capital a otra menos intensiva al modificarse la tasa de beneficio.

8 PASINETTI (1984) Pag. 119.
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CAPITULOII

LA PROBLEMATICA EN LA MEQICI()N DE CAPITAL EN TERMINOS
EMPIRICOS.

Presentacion general.

En este capitulo se presenta un andlisis de las formas en que se mide la
rotacién de capital tanto a nivel de las empresas como de la contabilidad nacional. Se
busca con ello ver que elementos de las teorias son considerados en la contabilidad
tanto de los capitales individuales como a nivel del capital en general siendo la
contabilidad nacional un esquema contable limitado para ver el comportamiento del
capital en general. El objetivo de este capitulo es mostrar pormenorizadamente las
diversas aristas que existen respecto a la determinacién del concepto de
depreciacién y la rotaciéon de los insumos que incluye por un lado la problematica
contable de las empresas lo cual contiene las siguientes problematicas: la
determinacién del costo de produccién, establecimiento de flujos financieros,
actualizacion del precio de los activos y pago de impuestos. Y por el otro, la
problematica de la medicién de la capacidad productiva de una economia escenario
que es analizada en la contabilidad nacional. Los puntos de interseccién entre ambas
contabilidades si bien existen no han sido sistematizadas y articuladas en una
contabilidad integral lo cual dificulta la utilizacién de conceptos y metodologias de
medicion entre ambos esquemas contables.

A partir de esta descripcién, se analiza cual teoria es la que considera con
mayor profundidad el complejo problema de la rotacién de capital y con ello se busca
formular un esquema de analisis que nos permita comprender la rotacién de capital
en México y su impacto en la productividad del trabajo en la industria manufacturera.
Aspecto que se desarrollara en los siguientes capitulos.

En la primera parte de este capitulo se explican los principios contables de las
empresas y como miden estas la rotacion de capital circulante y fijo. Se explica con
detalle el problema de la depreciacién y los diferentes métodos de analisis.
Asimismo, se introduce una descripcion de los métodos de actualizacion del valor de
los acervos mediante el uso de formulas tendenciales y la estructura de pago de
impuestos sobre el ingreso a partir del esquema de depreciaciéon que se sigue para
tal fin en los Estados Unidos de Norteamérica.

En la segunda parte se estudia la estructura de contabilidad nacional con la
perspectiva de entender las formas especificas como se mide la rotacién del capital.
Un elemento fundamental es la estimacién de los acervos brutos de capital y las
implicaciones teéricas que tienen el método actualmente aplicado.
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Rotacion de capital y contabilidad empresarial.

El marco contable de la contabilidad empresarial.

La contabilidad empresarial se divide en dos grandes ramas a saber:
contabilidad financiera y la contabilidad de gestion.

La Contabilidad Financiera se interesa principalmente en los Estados
Financieros para uso externo por parte de los inversionistas, acreedores, analistas
financieros, agencias gubernamentales y otros  grupos interesados.
(www.monografias.com/trabajos34/contabilidad-costos/contabilidad-costos.shtml)

La Contabilidad de Gestiéon es una parte de la contabilidad que tiene por
objeto la captacion, medicién, registro, valoraciéon y control de la circulacién interna
de valores de la empresa, con el objeto de suministrar informacién para la toma de
decisiones sobre la produccion, formacion interna de precio de costo y sobre la
politica de precios de ventas y analisis de los resultados, mediante el contraste con la
informacion que revela el mercado de factores y productos, basandose en las leyes
técnicas de produccién, las leyes sociales de organizacion y las leyes econémicas de
mercado. La contabilidad de gestion no solo abarca la toma de decisiones interna de
la empresa, sino que también es utilizada para el andlisis externo de la empresa
acerca de su comportamiento con respecto al entorno competitivo.
(www.monografias.com/trabajos34/contabilidad-costos/contabilidad-costos.shtml)

Dentro de la contabilidad de gestién encontramos varias especialidades a
saber:

Contabilidad administrativa.- También Illamada contabilidad gerencial,
disefiada o adaptada a las necesidades de informacién y control a los diferentes
niveles administrativos. Se refiere de manera general a la extensién de los informes
internos, de cuyo disefio y presentacién se hace responsable actualmente al
contralor de la empresa. Esta orientada a los aspectos administrativos de la empresa
y sus informes no trascenderan la compafia, o sea, su uso es estrictamente interno y
seran utilizados por los administradores y propietarios para juzgar y evaluar el
desarrollo de la entidad a la luz de las politicas, metas u objetivos preestablecidos
por la gerencia o direccion de la empresa; tales informes permitirdn comparar el
pasado de la empresa, con el presente y mediante la aplicacién de herramientas o
elementos de control, prever y planear el futuro de la entidad. También puede
proporcionar cualquier tipo de datos sobre todas las actividades de la empresa, pero
suele centrarse en analizar los ingresos y costos de cada actividad, la cantidad de
recursos utilizados, asi como la cantidad de trabajo o la amortizacién de la
maquinaria, equipos o edificios. La contabilidad permite obtener informacién
periédica sobre la rentabilidad de los distintos departamentos de la empresa y la
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relacion entre las previsiones efectuadas en el presupuesto; y puede explicar porque
se han producido desviaciones.
(ttp://es.wikipedia.org/wiki/Tipos_generales_de_contabilidad#Contabilidad_Fiscal)

Contabilidad fiscal.- Se fundamenta en los criterios fiscales establecidos
legalmente en cada pais, donde se define como se debe llevarse la contabilidad a
nivel fiscal. Es innegable la importancia que reviste la contabilidad fiscal para los
empresarios y los contadores ya que comprende el registro y la preparacion de
informes tendientes a la presentacion de declaraciones y el pago de impuestos. Es
importante sefalar que por las diferencias entre las leyes fiscales y los principios
contables, la contabilidad financiera en ocasiones difiere mucho de la contabilidad
fiscal, pero esto no debe ser una barrera para llevar en la empresa un sistema
interno de contabilidad financiera y de igual forma establecer un adecuado registro
fiscal.
(ttp://es.wikipedia.org/wiki/Tipos_generales_de_contabilidad#Contabilidad_Fiscal)

Contabilidad de costos. Esta se relaciona fundamentalmente con la
acumulacién y el analisis de la informacion de costos para uso interno por parte de
los gerentes, en la valuaciéon de inventarios, la planeacién, el control y la toma de
decisiones. Es ademas la que sintetiza y registra los costos de los centros fabriles,
de servicios y comerciales de una empresa, con el fin de que puedan medirse,
controlarse e interpretarse los resultados de cada uno de ellos, a través de la
obtencién de costos unitarios y totales en progresivos grados de analisis y
correlacion.(www.monografias.com/trabajos34/contabilidad-costos/contabilidad-
costos.shtml)

Los principales objetivos de la contabilidad de costo, son:

o Evaluar la eficiencia en cuanto al uso de los recursos materiales,
financieros y de la fuerza de trabajo, que se emplean en la actividad.

o Servir de base para la determinacién de los precios de los productos o
Servicios.

o Facilitar la valoracién de posibles decisiones a tomar, que permitan la
selecciéon de aquella variante, que brinde el mayor beneficio con el minimo de gastos.

o Clasificar los gastos de acuerdo a su naturaleza y origen.

o Analizar los gastos y su comportamiento, con respecto a las normas
establecidas para la produccién en cuestion.

o Analizar la posibilidad de reduccién de gastos.

o Analizar los costos de cada subdivision estructural de la empresa, a
partir de los presupuestos de gastos que se elaboren para ella.
(www.monografias.com/trabajos34/contabilidad-costos/contabilidad-costos.shtml)

El estudio de la rotaciéon de capital desde el punto de vista contable se ubica en la
contabilidad de costos aspecto que examinaremos a continuacion.
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Activos circulantes (rotacion del capital constante circulante.)

Organizacién de la produccién y condiciones de reproduccién del capital.

En términos de contabilidad se consideran como activos circulantes todos
aquellos valores de los cuales el empresario puede disponer inmediatamente, asi
como todos aquellos valores que para la empresa representan a la vez su fuente
principal de utilidades.

El control de los activos circulantes se realiza a partir de diversas cuentas
que explican la funcién que tienen estos activos en la operacion de las empresas.
Los activos circulantes que dan razén al comportamiento estrictamente productivo
de las empresas son materiales usados, trabajo en proceso, y bienes finales. Su

naturaleza se explica a continuacion:

e Materiales usados: Son materiales comprados o producidos tales como
acero, hilo, combustible etc. y que son consumidos en la manufactura de productos.

e Trabajo en proceso: Son bienes en proceso de produccion que no han
sido totalmente terminados. Trabajo en proceso incluye costos de algunas de las
materias primas, costos de trabajo y otras actividades necesarias para el desarrollo
del proceso manufacturero.

e Bienes finales: Son bienes que han sido terminados y estan listos para
ser empacados para su venta. (Anthony, 1989, pag. 179)

Las cuentas de ingresos y egresos se explican fundamentalmente por la
variacién de estos activos pues registran las operaciones de compra y venta de

mercancias. El control de estas operaciones se denomina control de inventarios.

Hay una amplia variacién en el tamafo relativo de estos inventarios en
funcién del proceso productivo y de comercializaciéon de cada empresa. Asi por
ejemplo, empresas con un proceso productivo muy corto podrian mantener un
inventario de mercancias en proceso muy limitado por lo que en términos contables
este rubro de inventarios podria desaparecer. Por su parte compafias que producen
mercancias bajo el sistema de producciéon por pedido mantienen inventarios de
bienes finales practicamente nulo.

Las mercancias agregadas a inventarios se costean al valor de adquisicion
(facturacion) mas costos de fletes y empacado asi como cualquier gasto en que se
incurra para que las mercancias estén listas para la venta o para ser utilizada en el
proceso productivo. Se dispone de dos métodos de contabilidad de inventarios:

Método periddico de inventarios. Aqui el registro de inventarios es realizado
al final del periodo contable y la diferencia que existe entre los inventarios iniciales y
los inventarios finales se considera que es el consumo real de mercancias.
(Anthony, 1989, pag. 173)
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Método de inventarios perpetuos: ElI método de inventarios perpetuos
requiere que el costo de inventarios y el costo de los bienes vendidos sea registrado
en el momento en que ocurre por lo tanto, requiere que la contabilidad de todas las
unidades compradas y vendidas tenga un inventario especifico. (Anthony, 1989,
175)

Estructura de costos y formacién de precios.

Lo antes explicado hace referencia a una de las dos dimensiones de
observacién respecto al control de inventarios a saber; determinar la rotacion del
capital circulante a partir de los stocks en un momento determinado. La segunda
dimension se refiere a la determinacion de la estructura de costos en las actividades
de produccion de las empresas.

La estructura de costos debe de reflejar el flujo fisico de produccién, con ello
se puede comparar el costo de las mercancias vendidas con los ingresos generados
por la venta de esas mercancias en un periodo contable, con lo cual a su vez se
determina las modificaciones en los inventarios al inicio y al final del periodo
contable diferencia que constituye el valor corriente de una parte significativa del los

activos circulantes.

Observando los resultados contables de los registros de inventarios lo antes
sefialado se explica.

Resultados contables de materiales usados.

Total de materiales usados = Inventarios iniciales + Compras + Gastos de flete.

Costo de materiales usados = Costo Total de materiales usados afo i - Inventarios finales.

Resultados contables de Inventario de trabajo en proceso.

Costo total de produccion = Costo de Materiales usados + Trabajo directo (salarios) + Gastos
generales de produccion (Trabajo indirecto + gastos de energia refacciones gastos de
seguros e impuestos + depreciacion de planta y equipo).

Costo de bienes manufacturados = Costo total de produccion - Inventarios finales de trabajo
en proceso.

Resultados contables de Inventarios de bienes finales:

Costo de Bienes disponibles para la venta = Costo de bienes manufacturados + Inventarios
iniciales de bienes finales.

Costos de bienes vendidos = Costo de Bienes disponibles para la venta - Inventarios finales
de bienes terminados.
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Fuente: elaboracion propia en base a Anthony Ry Recce (1989) y Charles T. Horngren et al (2005)

Un elemento analitico que debe ser considerado en la formacion de precios
es la medicién monetaria de los inventarios. En la medida en que las empresas
adquieren y venden continuamente bienes las compafias se enfrentan a
modificaciones en los precios que necesariamente afecta la valoracién de los flujos
de produccién. Los resultados contables antes descritos pueden ser presentados
bajo tres precios a saber: precios Ultimos de adquisicién, precios promedios, precios
iniciales de adquisicién. Las técnicas y reglas que se siguen para fijar cualquiera de
estos precios en los estados contables son conocidas como métodos de costeo de
inventarios, los mas utilizados son: (Anthony Ry Recce S (1989) cap 6 y Charles T.
Horngren et al (2005) cap 6 y Bennett W.C. Standard Cost, (1957))

1.- Promedio de costos.

El sistema de costeo de inventarios se realiza usando las siguientes
formulas;

Porcentaje de costo de materiales usados = Total de costo de materiales
usados / Total de unidades de materiales usados.

Porcentaje de costo de materiales en trabajo en proceso = Costo total de
produccién / Total de unidades de materiales en trabajo en proceso.

Porcentaje de Costo de mercancias finales = Total de costo de bienes
disponibles para la venta / Total de unidades disponible para la venta.

Estos porcentajes se multiplican por cada partida de resultados contables en
los tres sistemas de inventarios a fin de determinar el costo de materiales usados,
de mercancias en trabajo en proceso y de mercancias finales. Este método de
evaluacion tiene la caracteristica de que es facilmente aplicado ya que el sistema no
distingue entre unidades compradas a diferentes precios pues el porcentaje de
costos cargado es una media ponderada la cual, se determina a través del flujo de
inventarios durante el periodo.

Cuando el método de porcentaje de costos es aplicado al sistema de
inventarios perpetuos el procedimiento es denominado promedio mévil es decir, un
nuevo porcentaje de costos es determinado siguiendo cada proceso de compra y
venta. Las férmulas antes definidas se aplican no al final del periodo sino para cada
transaccion realizada.

2.- FIFO ( Firts in, Firts out.)

Este método asume que las mercancias que son primero usadas en el
proceso de produccién son los inventarios iniciales en consecuencia, el sistema de
precios que se sigue para el costeo de los bienes vendidos es el precio de
adquisicién de los inventarios iniciales. En el sistema FIFO lo que se pretende es
que el costeo refleje el flujo fisico de mercancias y asimismo que el valor de los
inventarios finales exprese el costo corriente de reemplazo que se reflejara en
procesos de venta posteriores. Conceptualmente los precios de las mercancias con
el sistema FIFO son precios que expresan la recuperacién de la inversion a través
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de la venta de mercancias finales mas los costos administrativos y margen de

ganancia promedio.

3- LIFO (Last in, Firts out):

En el sistema LIFO se considera que los inventarios que se utilizan primero
son los Ultimos adquiridos por ende el costo de los bienes vendidos se tasa en
funcién del precio de adquisicién de los Ultimos inventarios comprados. En el
sistema de costeo LIFO no se refleja el flujo fisico de mercancias y los inventarios
finales, como activos, se costean en precios prevalecientes afos atras.

En el sistema de costeo LIFO se considera que el margen bruto de ganancia
a obtener por mercancia vendida debe reflejar los costos histéricos. En épocas de
inflacién y cuando los inventarios permanecen constantes o aumentan, el sistema
LIFO reporta menores ingresos en el estado de beneficios de lo cual resulta que se
le cobra menos impuestos permitiendo con ello a las empresas, elevar su flujo de
efectivo aunque paralelamente paga menos rendimiento por accién. Por su parte en
periodos de inflacién constante con inventarios fisicos decrecientes los ingresos de
las empresas pueden aumentar significativamente pues los precios de las
mercancias vendidas reflejan costos de insumos adquiridos afios atras.

Una vez determinado el sistema de actualizacion del precio de los inventarios
las técnicas contables definen el concepto de rotacion de inventarios en términos
monetarios en de la siguiente forma:

Rotacién de inventarios = Costo de bienes vendidos/ Inventarios

Dias de inventarios = [Inventarios / (Costo de bienes vendidos/365)]

El calculo de la rotacién de inventarios se vera afectado por el método de

costeo que se siga es decir: Porcentaje de Costos, FIFO, LIFO

Activos de larga duracion (rotacion del capital fijo.)

La organizacién de la produccién y los activos de largo plazo.

En contabilidad se consideran a los activos de larga duracién a los usados
para generar ingresos durante la operaciéon normal de una empresa los cuales
generan beneficios durante mas de un afio de operacién. A su vez, estos activos se
dividen en activos productivos (activos fijos), activos intangibles y recursos
naturales.

Los activos productivos son usados en las operaciones normales de
produccion y son reportados en la hoja de balance como propiedades, instalaciones
y equipo estos en términos desagregados son: instalaciones, equipo, tierra,
construccion de oficinas, almacenes, maquinaria, camiones, automdviles,
aeroplanos, muebles y muebles de oficina. (Charles T. Horngren, et al (2005), cap
9, Athony R (1989), cap 7)
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Activos intangibles: Son activos no fisicos que producen ingresos durante
varios periodos contables dichos activos son: marcas, alquileres, créditos,
franquicias y licencias, beneficios de alquileres, derechos de autor, costos de
organizacion, ganancias extraordinarias derivadas de una organizacion eficiente
(goodwill) y gastos de investigacion y desarrollo. (Charles T. Horngren, et al (2005),
cap. 9, Athony R (1989), cap. 7)

Recursos naturales: Reservas de petréleo y gas, bosques y minas.
(Charles T. Horngren, et al (2005), cap. 9, Athony R (1989), cap. 7)

Existen dos objetivos esenciales que tienen que se satisfechos por las
técnicas de contabilidad respecto a la operacién de los activos de larga vida a saber:

a) reportar la cantidad de recursos financieros invertidos en tales activos.

b) comparar a través de su proceso de depreciacién, amortizaciéon o
deplecion el costo de uso de tales activos en la generacién de ingresos en contra de
los ingresos producidos para poder determinar justamente las ganancias obtenidas
en cada ejercicio financiero.

Considerando lo antes expuesto se define depreciacién, amortizacion y
deplecion al proceso de asignacion del costo del activo en el periodo contable
durante los cuales estos producen ingresos. Se habla de depreciaciéon cuando se
refiere a los activos fijos, de amortizacién de activos intangibles y deplecién cuando
se refiere al costo de explotacion de los recursos naturales. El valor de los activos en
el tiempo sera decreciente conforme transcurra su vida Util. La depreciacion, la
amortizacion y la deplecién no es un proceso que reconozca el cambio en el valor de
mercado de los activos; por lo tanto, el valor de un activo registrado en la hoja de
balance expresa los futuros servicios que se espera sean obtenidos por el uso del
activo. El proceso de reporte de servicios que se realizan de un determinado activo,
que es el beneficio futuro periddico, es llamado capitalizacién como oposicion al
reporte de gastos del estado de ingresos en el periodo corriente.

Estructura de costos y formacién de precios.

Depreciacion.

Depreciacion es la asignacion sistematica de los costos de los activos sobre
el periodo de vida Util de estos. La depreciacion toma en cuenta el decremento en el
servicio de los activos del capital invertido, resultado de causas tales como uso fisico
y descomposturas de uso ordinario en el caso de la maquina, deterioro primario por
la accion de elementos, en el caso de edificios y granjas, y obsolescencia causada
por la introduccion de nuevas maquinas y métodos de produccion.

1 La informacién sobre depreciacion se baso en (Charles T. Horngren, et al (2005), cap. 9, Athony R (1989),
cap. 7, Thuesen H.G, et al (1986) cap. 12, Riggs JL, Bedworth D, Randhawa S. (2002) cap9).
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Los procedimientos para el calculo de edificios y propiedades son los mas
simples de calcular; se consideran evaluaciones independientes tanto de la tierra
como de las instalaciones. Para el caso de la tierra se calcula el porcentaje que
representan en el valor total de la propiedad, se determina el costo de
mantenimiento de la propiedad y posteriormente se multiplica el costo de
mantenimiento de la propiedad por el porcentaje que representan tanto tierra como
edificios en el valor estimado de la instalacién a fin de asignar dentro del costo total
el porcentaje respectivo. Cabe sefialar que en lugar de costo estimado de la
propiedad se puede considerar el valor del impuesto catastral.

El costo de nuevas construcciones incluye el precio del contrato de
construccion mas cualquier costo adicional tal como derecho de propiedad. Este
costo puede se considerado para estimar el valor de la propiedad y la participacion
entre la tierra y las instalaciones proceso que se conoce en ingles como basket
purchase. En si mismo, la asignacién del costo en la hoja de balance no representa
un problema mayor, la dificultad fundamental consiste en determinar el precio de la
tierra y de los edificios. Las teorias de contabilidad no especifican una teoria de la
renta para determinar lo anterior aspecto que es importante dado que el valor
catastral no coincide con el precio de mercado.

Respecto a la maquinaria se considera que el costo de esta es el de
adquisicion  que incluye el precio de compra o precio de facturacién (menos
descuentos) mas ventas de impuestos y otros gastos tales como fletes, trabajo y
otros rubros necesarios para la instalaciéon. Una alternativa de capitalizaciéon de los
gastos adicionales en que se incurre cuando se ocupa la maquinaria consiste en
considerarlos en el afo corriente de compra de la maquinaria y cargarlos
posteriormente como ingresos corrientes. Con ello, el efecto logrado es que el costo
sélo reduce el ingreso neto s6lo en el primer afio y no en los afos subsecuentes
de utilizacién del equipo. Una vez determinado el precio de adquisicién los
elementos que determinan la depreciacion de una maquinaria son: La vida atil del
equipo y la obsolescencia.

El primero se calcula a partir del deterioro fisico por uso, se considera que
una maguina se mantendra en operacién hasta el punto en que los gastos de
mantenimiento y reparacién sean iguales a los ingresos generados por la maquina.
La obsolescencia se da porque existe un perfeccionamiento tecnolégico o porque
cambian las condiciones de operacion de los procesos.

El activo es reportado en la hoja de balance a su costo de adquisicion menos
la suma de las cantidades depreciadas en el periodo corriente. El costo de
asignacion del activo fijo es generalmente definido como el flujo de efectivo y otros

recursos necesarios para adquirir o colocar este en el proceso productivo.

Existen diversos métodos de evaluacién de los activos fijos los mas
importantes se describen a continuacion:
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1.- Costo de adquisicion del activo o costo histérico: Es igual al precio del
contrato o de la factura menos cualquier descuento, puede incluirse todos los gastos
legales de propiedad, costos de titulos de transferencia, fletes, costos de instalacion
tales como: material y trabajo y todos los costos necesarios para que el activo entre
en operacion.

Las ventajas que se obtienen al considerar el costo de adquisicion del activo
son:

a) el criterio de asignacion del costo es objetivo porque permite la
determinacién del precio del activo considerando la transaccién de dos firmas
independientes.

b) puede ser facilmente verificado mediante la presentacion de la factura,
contratos escritos etc.

2.- Costo de adquisicion del activo ajustado por el efecto de la inflacion.

Se aplica un indice de precios para estimar la valoracion - desvalorizacién del
activo permitiendo perfeccionar la presentacion y valoracién del estado de
resultados de la empresa. El principal problema que se presenta es que no existe
un indice de precios ad - hoc para una gran variedad de activos.

3.- Costo de reemplazamiento corriente del activo:

Representa el costo que tendria que pagar la empresa por remplazar un
activo con otro de capacidad productiva similar.

La ventaja obtenida al considerar el costo de remplazamiento es que el
célculo de la depreciacion permite una mejor comparacioén del costo corriente de los
activos consumidos o eliminados contra las ganancias corrientes del periodo. La
suma de la depreciacién es igual al valor total del activo. El problema que se
presenta es que la estimaciéon del costo de reemplazamiento esta frecuentemente
basado en estimaciones subjetivas pues en la mayoria de los casos no se tiene
estimaciones del costo de substitucion de los activos.

4.- Pago equivalente corriente o valor de liquidacion:

Esta forma de evaluar el costo del activo consiste en expresar la cantidad
que debe ser gastada de la liquidacion corriente del activo en un momento
determinado.

Las desventajas que presenta este método de valoracion son:

a) algunos activos no tienen valor de mercado.

b) los valores son diferentes para diferentes tipos de liquidacion.
Tradicionalmente los activos tienen un menor valor de realizaciéon cuando se ven
forzados a liquidarse tal cuando se presenta una quiebra tanto como una liquidacién
que ocurre durante un gran periodo de tiempo.

c) El valor de liquidacién generalmente esta basado en estimaciones o
criterios subjetivos, se estima que seria dificil encontrar criterios objetivos y
verificables.
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5.- El valor corriente de las expectativas de flujo en efectivo resultado del uso
futuro del activo. Este método de evaluacion implica el desarrollo de un método
especifico de depreciacion.

Una vez determinado el costo que se considerara para la determinacién de
los activos se especifica el método de depreciacion el cual consiste en determinar
un patrén de asignacion de perdida de valor de activo en la hoja de balance. Los
principales métodos de depreciacién son:

1.- Método lineal de depreciacion.

Este método asigna una porcion igual del costo del activo gastado como
depreciacion cada afno. Los datos que se requieren son: El costo del activo, el valor
estimado de salvamento y la vida Util. La formula para la estimacién el porcentaje de
depreciacion es:

Depreciacion anual = Costo del activo - Valor estimado de salvamento / vida
util en (afios).

Para determinar la capitalizacién del activo o valor en libros se sigue la
siguiente formula:

Valor en libros = Costo del activo.- depreciacion anual.

2.- Unidades de produccion o depreciacién de uso.

Este método considera que el activo presenta una disminucién conforme se
utilice para la elaboracién de productos o servicios. Este método de depreciacion se
aplica a activos en donde el servicio que prestan es facilmente medido en unidades
fisicas como en el caso de equipo industrial el cual posibilita medir su rendimiento
sea en horas de operacién o piezas fabricadas, o kildmetros manejados en el caso
de camiones o automéviles, no puede ser aplicado a construcciones.

Los datos que se requieren para evaluar la depreciacién de uso son: Costo
del activo, valor de salvamento y unidades producidas por el equipo, y/o horas de
operacion, o kildbmetros manejados.

Depreciacion unitaria = Costo del activo - Valor de salvamento/ estimacién de
unidades producidas o de uso

Depreciacion anual = Depreciacion unitaria x Numero de unidades
producidas anualmente.

Valor en libros = Costo del activo - Depreciacién anual.

3.- Depreciacion acelerada.

Este patron de depreciacién consiste en cargar un mayor porcentaje de
depreciacion durante los primeros afios del a vida del activo que durante los afios
posteriores. Las razones para utilizar este método de depreciacion son los
siguientes:
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e El decremento del valor de mercado en los primeros afos de utilizacién
del activo decae en forma importante.

e Se pueden distribuir de manera precisa los costos de mantenimiento a lo
largo de la vida til del activo en la medida en que la depreciacion ha sido realizada
durante los primeros afios de vida del activo.

e Dado que los activos en sus primeros afnos son muy eficaces, al aplicar
un método de depreciacion acelerada se puede comparar con las ganancias
recibidas con los costos en que se incurre por el uso del activo y con ello se hace
evidente el impacto que tienen estos costos en la utilidad de la empresa.

e Fiscalmente se pagan menos impuestos durante los primeros afos de la
vida util del activo.

Los métodos de depreciacion acelerada son dos:

3.1 Balance de doble declinacion.

El método consiste en multiplicar el valor en libros por el doble de la tasa
obtenida de la depreciacion lineal siendo este porcentaje el méaximo tanto por ciento
permitido por el sistema fiscal. El procedimiento de célculo es el siguiente:

Depreciacion anual método lineal = Costo del activo - Valor estimado de
salvamento / vida util en (afos).

Porcentaje de doble declinacion = 2 x Depreciacion anual método lineal.

Valor en libros del activo afio i = Costo del activo - Depreciacion anual doble
declinacién.

Depreciacion anual doble declinacién = Porcentaje de doble declinacién x
Valor en libros del activo afio i.

Existen tres alternativas para utilizar este método: Se aplica el método
cuando el valor en libros es igual al valor de salvamento. La segunda alternativa es
considerar que en el Ultimo afio de vida del activo se le suma al valor en libros para
que nos de la suma del valor de salvamento. La tercera alternativa es aplicar
infinitamente el método.

3.2 Suma de depreciacion de digitos anuales.

Este método consiste en sumar los digitos de la vida util del activo a
depreciar, posteriormente, para calcular el porcentaje de depreciacion a aplicar cada
ano, se divide en orden decreciente el afio de depreciacion entre el total de la suma
de los digitos. Por ejemplo si el activo durase 6 afios la suma de sus digitos seria 21
(1+2+3+4+5+6), el porcentaje de depreciacion que tendria que utilizarse en el primer
afo seria 6/21.

El procedimiento seria el siguiente:

Depreciacion anual suma de digitos anuales = Costo del activo afio inicial -
valor de salvamento x digito de depreciacién correspondiente.

Valor en libros = Costo del activo - depreciacién anual suma de digitos
anuales.

Para encontrar la suma de digitos de los activos de larga duracion se sigue la
siguiente formula:

SYD = n(n+1)/2; donde n es el numero de afios de vida util del activo.
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En la grafica 1 se observan tres métodos de depreciacion para un bien de
capital con un valor inicial de $17000.00 una vida Util de 5 afios y un valor de
salvamento de $2000.00. Como puede observarse los métodos de depreciacién lo
que hacen es prorratear de manera diferente el costo del activo que tiene que ser
considerado en el precio de venta de las mercancias. Cualquier método que se elija
altera las ganancias operativas de las diversas empresas y con ello modifican su
escenario de rentabilidad en el cual operan, aspecto que determina su vinculacién
con los accionistas y las diversas figuras del capital en funciones.

Grafica 1. Matodaos da Depreciacion
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4.- Depreciacion econémica.

Cualquier método de depreciacion utilizado puede ser expresado como el
equivalente a la recuperacién de un capital con retorno si el valor en libros es igual al
valor de salvamento esperado y si el retiro del activo se da exactamente en el
momento en que se estima el fin de su vida Util. De esta forma se puede presentar el
valor de un bien de capital en términos del su valor presente, o discontinuo, de las
expectativas corrientes o futuros ingresos, en forma tal que la depreciaciéon se
considere como el decremento en su valor presente de un activo entre el comienzo
y el final del periodo. Entonces se puede expresar la diferencia entre costo de
adquisicién - valor de salvamento como la serie de cantidades de recuperacién de
capital en funcién del método de depreciacion utilizado y el interés devengado por el

saldo del valor del activo aln no depreciado durante el afio es decir: 2

Costo del activo - valor de salvamento = A+B+C+...... +N

Donde AB,C, ..... ,N son las cantidades de recuperacion del capital obtenidas
por cualquier método de depreciacion.

Entonces:

2 Es por ello que la valoracién del activo a su valor presente y el método de depreciacion a valor presente se tienen
que explicar de manera conjunta.
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n
n i(1+1i)
Z...,-: . [(Costo del activo - Valor de Salvamento)( ) + (i) (valor

a+n" -1

1 n
de  salvamento)] (—j] = Z_”i:l [[(depreciacion anual) + (i) (saldo no

a+i"

1
recuperado del valor del activo )] (—) 1

a+d"

a+n" -1

n
i(1+1)
Donde (—j = Factor de recuperacion de un capital con retorno. 3
i = Tasa de interés.

n = numero de afos.
1 ' o 4
——,, | =Factor de valor presente para una serie de pagos Unicos.
(1+i)

Aplicando esta formula al método de depreciacién lineal tendriamos:
Costo del activo - Valor de salvamento / nimero de afos de vida atil =

Depreciacion anual.

Suma de la depreciacién anual y el interés sobre el saldo no depreciado

=Depreciacién anual + (Valor del saldo del activo no depreciado) (i)

Valor presente de la depreciacion = Suma de la depreciacion y el interés

1
sobre el saldo no depreciado x (—”)
(1+1)

Depreciacion a valor presente = (Costo del activo - Valor presente de la

estimacién del salvamento) - (Valor presente de la depreciacion).

Considerando el factor de recuperaciéon de un capital con retorno el célculo

de la depreciacion seria:

Valor de salvamento) (

Factor de recuperacién de un capital con retorno = (Costo de adquisicion -

ia+"
n

J + Valor de salvamento (i)
A+i)y -1

Depreciacion a valor presente afio i = Factor de recuperacién de un capital

1
con retorno x (—"j
a+10)

3 Este factor nos indica el ndmero de pagos iguales que tendria que obtenerse dado un monto de capital invertido en
un periodo de tiempo determinado. Asi por ejemplo, si se invierten $1000 durante ocho afios a una tasa de interés
compuesto del 5% dara ocho pagos iguales de $154.72. Es decir:

A = $1000

8
0.005(1 + 0.005)

g |=$15472
| 0.005(1 +0.005)° ~1

4 Este factor se emplea para encontrar el valor el valor presente de una cantidad futura. Asi por ejemplo si se quisiese

recibir $1262 en
actualmente seria

P = $1262

cuatro afos considerando una tasa de interés del 6% la cantidad que se tendria que invertir
de $1000 es decir:

1
= $1000

4
| (1+0.006)
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Depreciacion a valor presente = Costo del activo - Depreciacion a valor

presente afio base.

Cabe recordar que los fondos de depreciacion constituyen rubros contables y

no desembolsos reales de caja.

En el cuadro 1 se presentan cuatro métodos de depreciacion (lineal, doble

declinacién, suma de digitos y capital con retorno) expresados a partir del calculo

de su valor presente, para un bien de capital cuyo costo de adquisicion es de

$17000.00 con un valor de salvamento de $2000.00 una vida til de 5 afos y una

tasa de interés de 6%. Los flujos cambian por el efecto de la valoracién del dinero a

partir de la tasa de interés considerada.

Cuadro 1. Métodos de Depreciacion

|
DEP. LINEAL DEP. DOBLE DEP. SUMA DEP.RET*
15505.6 15505.49 15505.51 15505.83
1 3792.468| 11713.132 7377.38 8128.11 5679.26 9826.25 3472.65 12033.18
2 3417.6| 8295.532 4175.88 3952.23 4200.8 5625.45 3276.09 8757.09
3 3072.936| 5222.596 2363.64 1588.59 2921.81 2703.64 3090.56 5666.53
4 2756.508| 2466.088 1338.11 250.48 1821.83 881.81 2915.72 2750.81
5 2466.088 0 250.48 0 881.81 0 2750.81 0

* El factor de recuperacion del capital de $15000 fue de $3681 = (17000-2000) (0.2374) + (2000) (0.06)

Las diferencias en decimales que se observan en cada método de depreciacién resultan del redondeo de las

cifras.

No obstante que los flujos de depreciacidon cambian evaluados a valor

presente no se modifica el comportamiento de la asignacién de costo de

depreciacion, la gréfica 2 permite visualizar lo antes comentado.
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Se define amortizacion como el procedimiento de célculo del costo de los
activos intangibles con el objeto de comparar estos con los ingresos producidos por
este tipo de activos. (Anthony Ry Recce S. Accounting: (1989))

Dado que en estos activos no presentan un deterioro por su uso entonces la
vida util de estos activos hace referencia a la estimacion econémica y/o legal de
utilizacién. Por disposicién legal se aplica siempre el método de depreciacion lineal,
no tienen valor de salvamento pues no existe precio de mercado pues son
intangibles y en algunos casos Unicos (marcas, patentes, gastos de investigacion y
desarrollo etc.). La importancia en el célculo adecuado de la amortizacién se da en
la medida en que si el activo es vendido (usufructuado) en efectivo cualquier exceso
de valoracién sobre los costos que se incurrieron en la hoja de balances se reporta
como ganancia adicional y cualquier valoracién inferior a los costos en que se
incurrieron se registra como perdidas.

Deplecion.

Deplecion hace referencia al proceso de registro, en los estados de pérdidas
y ganancias, de los costos de los recursos naturales en cada periodo contable
donde se obtienen beneficios. A diferencia de la depreciacién sélo se aplica un
método de calculo para evaluar el costo de estos recursos a saber: el método de
unidades de produccién. (Anthony Ry Recce S. Accounting: (1989))

Antes de realizar la inversién se tiene que estimar el producto potencial fisico
a obtener por ejemplo toneladas, barriles o metros cubicos. Una vez determinado
este potencial productivo el costo total de la propiedad es entonces dividido entre la
produccion total para obtener el porcentaje unitario de produccién. El nUmero de
unidades producidas en cada periodo contable es multiplicado por la tasa unitario de
produccion para determinar el gasto derivado del proceso de agotamiento o
deplecién del recurso natural. De esta manera el calculo de la deplecién se realiza
de la siguiente manera:

Porcentaje unitario de produccién = (valor del activo - valor de salvamento) /
producto potencial a obtener.

Gasto por deplecién del recurso natural afio i = unidades producidas x
Porcentaje unitario de produccién.

Valor del recurso natural afio i = valor del activo afio i - Gasto por deplecién
del recurso natural afo i.

Todos los activos fijos utilizados para la explotacién del recurso natural deben
ser depreciados. Estos activos pueden ser clasificados en dos grupos activos fijos
movibles y activos fijos no movibles. Los primeros son aquellos que pueden ser
utilizados en otra explotacion una vez que se agote el recurso natural que se
explota. Los segundos son aquellos que no pueden ser reutilizados para su futura
explotacion. La vida util de los activos fijos movibles se calcula de manera
independiente de la vida del recurso natural y puede ser aplicado cualquier método
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de depreciacién. La vida atil de los activos fijos no movibles se establece sobre la
base del tiempo estimado de utilizacién de los recursos naturales.

El método de calculo de la depreciacién para ambos tipos de activos se
muestra a continuacion:

Activos fijos movibles:

Depreciacion anual = Costo de adquisicién - Valor de salvamento / vida Util
del activo.

Activos fijos no movibles:

Depreciacion anual = Costo de adquisicién/ unidades fisicas potenciales del
recurso natural a explotar.

El calculo de los costos de los bienes vendidos de la explotaciéon de un
recurso natural se realiza sumando los gastos en que se incurrieron:

Costo de bienes vendidos = Gasto por deplecion del recurso natural afio i +
depreciacion de activo fijo movible + depreciacion de activos fijos no movibles +

costo de operacion - Valor de los inventarios finales. S

Calculo del precio de valor _corriente_ de mercado de un activo para el calculo de la tasa de

impuestos sobre la propiedad. &

El calculo de la depreciacion econdémica de los activos fijos tiene por objeto
determinar el monto de asignacién monetaria que tiene que incluirse en cada estado
contable de las empresas, en consecuencia la depreciacion al ser un rublo contable
no refleja el precio corriente de mercado de los activos durante su vida Util;
implicitamente se considera que estas mercancias son compradas y utilizadas
hasta el final de su vida util. Sin embargo, la tasa de impuestos que se cobra sobre
la propiedad personal de activos tangibles, hace necesario estimar el valor de
mercado de los bienes de capital de diferentes edades. Tan s6lo en EUN (Estados
Unidos de Norteamérica) la mitad de todos los estados que forman la unién cobran
impuestos sobre la propiedad de activos tangible. En todos estos estados el
impuesto se cobra a partir del valor de mercado de los activos. Cuando no existe
mercados plenamente identificados para diversos activos los diferentes estados
aplican formula tendenciales para el calculo del valor de mercado de los activos. Las
férmulas tendenciales ocupan seis variables para ajustar el costo histérico del activo
a fin de obtener el valor corriente del mercado. Las variables consideradas son:

- El método de depreciacion.

.- Ajuste adicional del precio del activo durante su primer afo de vida.
- Ajuste por indices de precios.

- Designacién de la vida del activo.

- Minimo valor de salvamento.

- Asignacién de la vida util de los activos.

5 El valor de los inventarios finales se calcula de la siguiente manera:
Costos por unidad producida afio i = Costos totales afio i / unidades producidas afio i .
Valor de inventarios finales = Inventarios finales x Costos por unidad producida afio i

6 La informacién de este apartado se baso en: Werheim P. (1987).
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El uso de cada una de estas variables y su utilizacién en el uso de férmulas

tendenciales se explica a continuacion.

El método de depreciacion.

El calculo de la depreciaciéon a partir de las metodologias contables antes
explicadas permite determinar la perdida en el valor monetario durante la vida dtil de
un activo estableciéndose con las cantidades monetarias que tienen que ser
ajustadas a través de indices de precio ad -hoc. Los métodos de depreciacién mas
utilizados son el método lineal y el de doble declinacion.

2.- Ajuste adicional del precio del activo durante su primer afo de vida.

Adicionalmente a la tasa de depreciacion las férmulas tendenciales permiten
asignar una reduccion adicional en el valor del activo durante su primer afio de vida,
este ajuste se carga sobre el costo de adquisicién, una vez precisado el valor en
libros se aplica el método de depreciacion escogido.

3.- Ajuste por indices de precios.

A fin de tomar en cuenta el ajuste en el valor de los activos por cambio en los
precios las férmulas tendenciales utilizan indices de precios. Los indices més
utilizados son el indice de precios al productor, al consumidor y denominado indice
de precios Marshall - Swift. Asimismo, dependiendo del tipo de activos y de la
industria, se pueden construir series de indices de precios y aplicarlos para
actualizar el precio del activo. El ajuste por indices de precios es utilizado para
ajustar el costo de depreciacion de los activos por efecto en el cambio en los precios
y es utilizado durante el lapso de tiempo entre la fecha de compra y la fecha
corriente de evaluacion del valor de mercado del activo.

4.-Designacién de la vida del activo.

La designacion de la categoria de la vida del activo se refiere al nimero o
frecuencia de la vida del activo que las férmulas tendenciales permiten para su uso.
Por ejemplo, si las férmulas tendenciales permiten una categoria de vida del activo
por cada afo de envejecimiento entonces un activo con una vida Util de ocho afios
puede ser colocado en la categoria propia de su vida Util. Sin embargo si estas
férmulas tipifican las categorias de vida del activo en rangos de tres afos (tres afos,
seis afos, nueve anos, etc.) el activo con vida Util de nueve afos tendra que ser
tipificado sea en la categoria de seis afios o de nueve afos de vida Util.

5.- Minimo valor de salvamento.

El minimo valor de salvamento usado en las férmulas tendenciales se refiere
a la cantidad minima monetaria bajo la cual el valor del activo no disminuira. Si no
fuese posible calcular este valor minimo de salvamento entonces el célculo del valor
del mercado del activo se determinara por las otras cinco variables como se vera en
el ejemplo.

6.- Asignacién de la vida util de los activos.

La asignacion de la vida util de un activo es usada en la determinacion de la
cantidad anual de depreciacién de un activo seguin los métodos que han sido
analizados.
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El ejemplo siguiente ilustra la aplicacién de las formulas tendenciales para el
calculo del valor de mercado de los activos. Se asume que un equipo nuevo fue
comprado en 1982 y cuyo costo original fue de $15000.00 el valor de mercado se
calculara para el afo de 1986, es decir con cuatro afos de antigiiedad. Los datos
que se requiere para el célculo de las formulas tendenciales son las anteriormente

comentadas para el caso particular que nos ocupa son los siguientes:

Cuadro 2. Aplicacion de Férmulas Tendenciales

Método de Ajuste del Indice de Designacion Valor de Vida

deprecacion precio del precios de la vida del salvame util
activo durante utilizado. activo. nto del
el primer aio activo
de vida util.

Balance de Indice  de Existe una Ninguno 10

doble 15% precios al categoria para anos

declinacién o consumidor cada afio de

15% por afo 1982 =100 vida util.

sobre el valor 1986=131.5

remanente en

libros.

El calculo para estimar el valor de mercado del activo son los siguientes:

Etapa 1.- Tomando el 15% de reduccién del valor inicial.

$15000 - (0.15 x 15000) = 12750

Etapa 2.- Calculo de la depreciaciéon para el cuarto afio considerando el
método de doble declinacion o 15% del valor en remanente en libros.

(1-0.15)*x $12,750.00 = $ 6,665.50

Etapa 3 y 4. Estimacién del cambio en el indice de precios (consumidor) y su
efecto sobre el valor en libros del activo.

El cambio en el indice de precios fue de 131.5 por ciento y el ajuste del valor
del activo sera de: $6650.5 x 1.315 = 8751.98. Siendo este el valor estimado de
mercado, asimismo el factor tendencial que se usara para otros activos con las
mismas caracteristicas se calculara de considerando el valor de mercado estimado
sobre el valor de compra original es decir: $8751.98/$15000 = 0.5835

Este porcentaje puede ser multiplicado por el costo original de cualquier
activo con cuatro afos de antigliedad y cuya vida Util sea de 10 afios. Porcentajes
similares pueden ser calculados para longitudes de vida diversas de multiples
activos con diferentes edades. Estos coeficientes son utilizados para obtener el valor
de mercado.
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Depreciacién y financiamiento a las empresas mediante el pago de ingresos

sobre la renta. ”

Las liquidaciones de impuestos sobre la renta se pagan siempre y cuando los
ingresos no excedan las deducciones de impuestos permitidos. En tal medida una
de las fuentes fundamentales para incrementar la rentabilidad de las empresas,
sin tener necesariamente que elevar la productividad en sus procesos de
produccién, consiste en el manejo contable de sus ingresos y egresos. Los
ingresos de las empresas incluyen las ventas de bienes y servicios, dividendos
recibidos por acciones, interés sobre préstamos vy fianzas, rentas regalias y otras
ganancias por poseer capital o la propiedad. Las deducciones abarca: Sueldos,
salarios, rentas, reparaciones, interés, impuestos, materiales, prestaciones de los
empleados, publicidad y todo aquello que esté incluido en el costo directo de
producciéon. Ademads, se incluye la depreciacion como gasto que puede ser
deducido al pagar impuestos sobre la renta. En general el pago de impuestos
sobre la renta se determina de la siguiente forma:

Ingreso Grabable = ingreso bruto — (gastos+ interés de la deuda+ depreciacion +

otros gastos permitidos factibles de deducir).

Los métodos de depreciacion analizados son utilizados por las empresas para
determinar el cargo por depreciacion, dicho desembolso tiene que ser incluido en
sus costos de produccién, dentro de los denominados costos indirectos. Los
costos de depreciacion que considerados en los costos indirectos en la industria
manufacturera se muestran en el siguiente cuadro. Este ilustra la variedad de
bienes de capital que tienen que ser depreciados y asignado su pérdida de valor
en los costos indirectos.

1.- Depreciacién de equipo fabril
2.- Depreciacién del equipo del edificio fabril.
3.- Depreciacién de la maquinaria y equipo.
4.- Depreciacion de los hornos.
5.- Depreciacion del equipo de transporte interior.
6.- Depreciacion de moldes y trogueles.
7.- Depreciacion del mobiliario y equipo de oficina fabril
8.- Depreciacion de equipos fabriles diversos.
Fuente: Ortega Pérez Ledn. (2006) Contabilidad de Costos. IMCP — Limusa

Dado que el pago de impuestos sobre la renta, que sufragan las diferentes
empresas, se ven afectado por los célculos que se estimen sobre la depreciacién
de los activos fijos, las tasas de depreciacion permitidas por los diferentes
sistemas fiscales se convierten en una palanca, que los Estados utilizan, para
financiar a las empresas y proporcionales liquidez.

7 La informacién de este apartado se tomo de: Sullivan G W, Wicks Elin M, and Luxhoj J. (2004). Ingenieria econémica
De Garmo ,12 Edicion. Prentice Hall. México. Cap. 6; Riggs, Bedworth and Randhawana .(2002). Ingenieria
Econdémica, 4 Edicion. Alfaomega. México. Cap.9; Department of the Treasury Internal Revenue Service (2006). How
to depreciate property. Publication 946. Cat. No. 13081F.USA.
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Los mecanismos fiscales més utilizados para tal fin en los Estados Unidos de
Norteamérica destinados a alentar la inversién mediante el manejo contable de la

depreciacion han sido los siguientes:

A) El crédito a la inversién.

El sistema de crédito a la inversiébn es una medida extrema de apoyo al
financiamiento a la inversion que ha sido utilizada sélo en 3 ocasiones desde 1962
en los EUN. Esta politica de apoyos tiene como caracteristica que es una
deduccioén directa de la deuda de impuestos, no de los ingresos. Es decir que por
cada unidad de inversién de capital, incluye reparacién, se ahorrara una unidad
monetaria en el pago de impuesto. La tasa de ahorro en el pago de impuestos
sobre la renta llega a ser mayor en 35% que el sistema de depreciacion acelerada
contenido el sistema de recuperacion acelerada de costos. El sistema de crédito a
la inversion no afecta el patron de depreciaciéon de los bienes de capital pues lo
que se busca con esta politica de apoyo fiscal es incrementar la capacidad
instalada. Las empresas que aspiren a tener el crédito a la inversién tendran que
tener las siguientes caracteristicas: “La inversion que realicen debe de tratarse de
una inversién en propiedad de recuperacion. Propiedad de no recuperacion
tangible que tenga vida atil de al menos tres afno; propiedad personal tangible;
otras propiedades tangibles (excepto edificios y sus componentes estructurales)
usados en la manufactura; produccién extraccién, etcétera, y puestos en servicio
durante el afio en que se reclama el crédito para el negocio y las actividades que
producen ingresos realizados de manera primordial en los EUA. “(Riggs etal al
2002) En 1993 los costos al crédito de inversiéon se otorgaron exclusivamente
para: Costos de reforestacién maderera, costo de rehabilitacién de viejos edificios
histérico y costos de sistemas de energia solar y térmica.

b) El Sistema de Recuperacién Acelerada de costos.
La seccion 179 de la ley de impuestos de 1981 permitié a los contribuyentes
norteamericanos manejar los costos de ciertas propiedades como gastos en lugar
de cémo inversién fija. Por ello a partir de 1981 y hasta 1987 los activos tangibles
puestos en servicio durante este periodo se les aplico un sistema especial de
depreciacion acelerada denominado Sistema para la Recuperacion Acelerada de
Costos (SRAC). Este Sistema fue implementado por el Acta Fiscal para la
recuperacion.
Para la propiedad puesta en servicio en 2006, el costo maximo de la propiedad
comercial o de negocios que puede asignarse a gastos en cualquier afio no puede
ser mas de $108000 dodlares. Si alguien adquirié mas de un activo que puede
sujetarse a la seccion 179 en el afio de 2006 el total de deducciones permitidas
como consumo no puede ser mayor a la cantidad antes sefialada.
Los bienes que se pueden acoger a esta prestacion fiscal son:

e Activos personales tangibles. Estos activos no son en sentido estricto activos

personales e incluyen los siguientes rubros:

e Maquinaria y equipo.
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e Propiedad contenida o incorporada a los edificios tales como
refrigeradores, contenedores de comestibles, equipo de oficina,
prensas de impresion, equipo de prueba y muestras.

e Tanques de gasolina, y bombas de servicio para venta al por menor

e Ganado incluidos caballos, ganado vacuno, cerdos, ovejas, cabras,
visén y otras pieles de animales.

Otras propiedades tangibles (excepto edificios y sus componentes estructurales)
usados como:

e Componentes integrales de la manufactura, produccién o extraccion;
equipamiento de transporte, comunicacion, gas, agua o servicios de
tratamiento de aguas residuales.

e Para el desarrollo de actividades de investigacion relacionadas con
las actividades antes mencionadas y con:

e Cualquier actividad relacionada con carga a granel para almacenaje
de bienes intercambiables.

Estructuras simples destinadas para fines agricolas, ganaderos horticolas.

Medios de almacenaje (excepto construcciones y sus componentes estructurales)
usados en conexién con la distribucion del petréleo o cualquier producto primario del
petréleo.

Software para computadoras de uso personal.

B) Depreciacion adicional al primer afo de uso del activo.

La seccion 179 también contempla aplicar una tasa de depreciacion muy alta
durante el primer afio de vida del activo. Las condiciones para la aplicacién de tal
porcentaje de depreciacion son:
e Propiedades ubicadas en la zona del golfo de México.
e Propiedades con un largo periodo de produccion o aviones no
comerciales colocados en servicio 0 manufacturados en la zona del golfo,
zona de Rita o0 zona de Wilma antes del 1 de enero de 2007.
e Planta del etanol para la transformacion de biomasa adquirida después
del 20 de diciembre de 2006.
El monto total de depreciacion que puede ser aplicado durante el primer tiene un
porcentaje de 50 y 30% segun se determine. Por ejemplo para el caso de activos
de con un largo periodo de produccién o aviones no comerciales, asi como las

planta de produccién de etanol el porcentaje aplicable es de 50%.

C) Cuantificacién de la depreciacién bajo el Sistema Modificado para la Recuperacion
Acelerada de Costos (SMRAC).
En el afno de 1986 se emiti6 el acta de Reforma Fiscal el cual actualizo el
Sistema de Recuperacién Acelerada de Costos creando en el Sistema Modificado
para la Recuperacién Acelerada de Costos (SMRAC) para la depreciacién de
activos tangibles que hubieran entrado en servicio después de 1986. Ambos
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sistemas se prescriben con frecuencia por las leyes y reglamentos fiscales en
paises fuera de los EUN.

El SMRAC consiste en dos sistemas de calculo por depreciacion. El Sistema
principal se denomina Sistema General de Depreciacién (SGD) y el segundo se
denomina Sistema Alternativo de Depreciacion. (SAD). El primero considera un
periodo de recuperaciéon corto del valor del activo vy utiliza el sistema de
depreciacion de suma de digitos para el céalculo de la tasa de depreciacion. El
segundo considera un periodo de recuperacioén del valor del activo mas largo y
sélo usa el sistema de depreciacion lineal. La Reforma Fiscal de 1986 asi como la
Ley de recuperacién Econdémica de 1981 produjeron el cambio fiscal mas radical
observado en los EUN desde la segunda guerra mundial. La legislaciéon implicé en
una restructuracion casi total de las leyes de los ingresos gravables y las tasas
fiscales efectivas aplicables a personas fisicas y morales. El impuesto total pagado
con cualquiera de los métodos de depreciacion que considera el SMRAC (SGD y
SAD) es el mismo durante la vida Util de un activo para un conjunto dado de tasas
de impuestos, ingresos y gastos. Pero el tiempo de los pagos de impuestos difiere.
La recuperacion mas rapida del capital mediante el método SGD permite una tasa
de retorno méas alta sobe el capital invertido porque el valor presente de los
rendimientos mas altos después de impuestos es mayor que los mismos
rendimientos totales cuando una proporcién mayor llega mas tarde. Es decir el
SMRAC da la posibilidad a las empresas de manejar la recuperacion de inversion
en activos fijos en funcién de las necesidades de liquidez de las empresas
permitiendo con ello expandir la conversiéon de capital productivo en capital
dinerario.

EL SMRAC clasifica la propiedad tangible depreciable en clases de activos. Al
interior de cada clase se asigna a cada activo un periodo de recuperacién sea a
través del Sistema general de depreciacién o bien del Sistema Alternativo de
Depreciacion. La tabla siguiente ilustra lo antes mencionado.
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Cuadro 3. Vidas de clase y periodo de recuperacién SMRAC.

Clase de
activo.

Tipo de
activo.

Vida
de
clase

Periodo de recuperacién

SGD

| SAD

00.11

Muebles y
equipo de
oficina

10

7

| 10

0012

Sistemas de
informacion,
inclusive
computadoras

0022

Automoviles,
taxis

00.23

Autobuses

00.241

Camiones
ligeros de
propositos
generales.

00242

Camiones
pesados de
proposito
general

00.26

Unidades de
tractores para
uso de
carretera

10.0

Mineria

10

10

13.2

Produccioén de
petréleo y gas
natural.

14

14

13.3

Refinacién de
petréleo

10

15

Construccion

20.2

Manufactura

de azlcar vy
productos del
azlcar.

24.4

Manufactura
de productos
de madera

28

Manufactura
de productos
quimicos y
similares.

9.5

9.5

30.1

Manufacturas
de productos
de caucho.

32.2

Fabricacién
de cemento

20

15

20

34.0

Manufactura
de productos
metdlicos
forjados.

36.0

Manufactura
de
componentes,
productos y
sistemas
electrénicos.
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37.11

Manufactura 12 7 12
de vehiculos
de motor.

40.2

Estructuras de 30 20 30
ferrocarril 'y
estructuras
similares

48.12

Equipo de 18 10 18
central
telefénica
para oficina.

49.13

Equipo 28 20 28
electrénico de
plantas de
generaciéon de
vapor.

49.21

Equipos de 35 20 35
instalacion
para
distribucién de
gas.

Fuente: Lista parcial de How to Depreciate Property, Publicacion 946 del IRS, tablas, B.1y
B.2, 2006.

La tabla permite identificar el periodo de recuperacion del activo al determinarlo
con una clase particular. Una vez hecho lo anterior el contribuyente debera
escoger el periodo de recuperacion por SGD o SG.

Una vez escogido el periodo de recuperacion el departamento se proporciona a
los contribuyentes tablas que dan los porcentajes de impuestos que se aplicaran
durante la vida atil de los activos. Para explicar lo anterior se explica
pormenorizadamente el siguiente ejemplo:

Durante el afo, un contribuyente compré una méquina para $4.000, (con una vida
util de 7 afios), muebles de oficinas (con siete afos de vida util) por $1.000, y una
computadora (con vida util de cinco afios) por $5000. La maquina fue puesta en
servicio en Enero, los muebles en Septiembre y la computadora en Octubre.

El contribuyente no elige una deduccién de la seccién 179 y ningunos de estos
articulos se caracterizan como objetos que posibiliten la reivindicacion de un
permiso de depreciacion especial (depreciacién especial al primer afio de vida del
activo). El contribuyente elige depreciar con el SDG, una vez estipulado el sistema
de depreciacion se debe de determinar en qué periodo del afio se adquirieron
dichos activos para aplicar la convencién de depreciacion pertinente. En este caso
los bienes fueron puestos en operacion en diversos cuatrimestres del afo. Por
tanto, se aplica la convencién que hace referencia al pago cuatrimestral. La
cantidad total para depreciar durante el afio de los tres bienes es de $10.000.

La maquina con siete afios de vida Util fue puesta en operacion durante el primer
trimestre del afio asi que se utilizara la tabla a tabla A-2 presentada en:
Department of the Treasury Internal Revenue Service (2006). How to depreciate
property. Publication 946. Cat. No. 13081F.USA.
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Cuadro 4

Tabla A2

Tasas de depreciacién para las seis clases de propiedad. Dichas tasas incluyen la convencién cuando
los bienes de capital son adquiridos en primer cuatrimestre del afo .(Enero, Febrero Marzo)

Anos Tres anos Cinco anos Siete aflos7 Diez afios Quince Veinte anos
afnos

1 58.33% 35.00% 25.00% 17.50% 8.75% 6.563%
2 27.78 26.00 21.43 16.50 9.13 7.000
3 12.35 15.60 15.31 13.20 8.21 6.482
4 1.54 11.01 10.93 10.56 7.39 5.996
5 11.01 8.75 8.45 6.65 5.546
6 1.38 8.74 6.76 5.99 5.130
7 8.75 6.55 5.90 4.746
8 1.09 6.55 5.91 4.459
9 6.56 5.90 4.459
10 6.55 5.91 4.459
1 0.82 5.90 4.459
12 5.91 4.460
13 5.90 4.459
14 5.91 4.460
15 5.90 4.459
16 0.74 4.460
17 4.459
18 4.460
19 4.459
20 4.460
21 0.557

Fuente: Department of the Treasury Internal Revenue Service (2006). How to depreciate

property. Publication 946. Cat. No. 13081F.USA.
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Los muebles de oficina fueron puestos en servicio durante cuatrimestre del afo
por la cual se utiliza la tabla A-4.

Cuadro 5

Tabla A4
Tasas de depreciacién para las seis clases de propiedad. Dichas tasas incluyen la convencién cuando
los bienes de capital son adquiridos en el tercer cuatrimestre del afio. (Julio. Agosto, Septiembre)

Tres afnos Cinco anos Siete anos7  Diez afnos Quince anos Veinte afnos
1 25.00% 15.00% 10.71% 7.50% 3.75% 2.813%
2 50.00 34.00 25.51 18.50 9.63 7.289
3 16.67 20.40 18.22 14.80 8.66 6.742
4 8.33 12.24 13.02 11.84 7.80 6.237
5 11.30 9.30 9.47 7.02 5.769
6 7.06 8.85 7.58 6.31 5.336
7 8.86 6.55 5.90 4.936
8 5.53 6.55 5.90 4.566
9 6.56 5.91 4.460
10 6.55 5.90 4.460
11 4.10 5.91 4.460
12 5.90 4.460
13 5.91 4.461
14 5.90 4.460
15 5.91 4.461
16 3.69 4.460
17 4.461
18 4.460
19 4.461
20 4.460
21 2.788

Fuente: Department of the Treasury Internal Revenue Service (2006). How to depreciate
property. Publication 946. Cat. No. 13081F.USA.
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Finalmente, la computadora fue puesta en servicio en el cuarto trimestre por lo que
se aplica la tabla A-5.

Cuadro 6

Tabla A5
Tasas de depreciacion para las seis clases de propiedad. Dichas tasas incluyen la convencién
cuando los bienes de capital son adquiridos en el cuarto cuatrimestre del ano. (Octubre,
Noviembre, Diciembre)

Tres anos Cinco anos Siete anos7 Diez anos Quince Veinte anos
anos
1 8.33% 5.00% 3.57% 2.50% 1.25% 0.938%
2 61.11 38.00 27.55 19.50 9.88 7.430
3 20.37 22.80 19.68 15.60 8.89 6.872
4 10.19 13.68 14.06 12.48 8.00 6.357
5 10.94 10.04 9.98 7.20 5.880
6 9.58 8.73 7.99 6.48 5.439
7 8.73 6.55 5.90 5.031
8 7.64 6.55 5.90 4.654
9 6.56 5.90 4.458
10 6.55 5.91 4.458
11 5.74 5.90 4.458
12 5.91 4.458
13 5.90 4.458
14 5.91 4.458
15 5.90 4.458
16 5.17 4.458
17 4.458
18 4.459
19 4.458
20 4.459
21 3.901

Fuente: Department of the Treasury Internal Revenue Service (2006). How to depreciate
property. Publication 946. Cat. No. 13081F.USA.
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El calculo de la depreciacion para los tres tipos de bienes en los tres primeros

afios de uso es el siguiente:

Ao Activo Cantidad Base Porcentaje de Deduccion de
de depreciacion  depreciacion a impuesto sobre
partir de tablas. la renta.
Primero Maquina $4000 25 $ 1000
Segundo Magquina 4000 21.43 857
Tercero Maquina 4000 15.31 612.4
Primero Muebles de $1000 10.71 107
oficina
Segundo Muebles de 1000 25.51 255
oficina
Tercero Muebles de 1000 18.22 182.2
oficina
Primero Computadora $5000 5 250
Segundo Computadora 5000 38 1900
Tercero Computadora 5000 22.8 1140

Rotacion de capital y contabilidad nacional.

El marco contable de las estadisticas nacionales.

El sistema de cuentas nacionales lleva el registro de la riqueza de una nacién
a partir de cuentas de balance como principio descriptivo.

Las cuentas basicas de balance son:

Cuenta del balance del producto y del ingreso nacional.

Cuenta de operacion del gobierno.

Cuenta de operaciones corrientes de las unidades familiares e instituciones
privadas sin fines de lucro

Cuenta de formacién interna de capital. (O.N.U (1970) cap. VII)

La descripcién de cada una de estas cuentas se describe de la siguiente
manera:

Cuenta del balance del producto y del ingreso nacional. Ambos lados de las
cuentas de balance del producto y del ingreso nacional describen los flujos de
ingresos (origen) y gastos (destino). El lado izquierdo describe dichos componentes
desde el punto de vista de las fuentes generadoras del valor agregado creado
durante el transcurso del periodo objeto de la descripcion, dando como resultado
contable el ingreso bruto nacional. Como parte del valor agregado se incluye las
reservas financieras que las empresas y el gobierno asignan al fondo de
depreciacion de los activos fijos las cuales se denominan reservas por depreciacion
y constituyen la base para el célculo del consumo de capital fijo.

Considerando el lado derecho la suma parcial del consumo la inversion bruta
interna y las exportaciones constituyen la demanda global valorada a precios de
mercado. El modelo supone la acumulacién de existencias las cuales son
consideradas como transacciones en el interior de las propias unidades de

produccion las cuales son denominadas transacciones imputadas.
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Cuenta de operacion del gobierno. El lado derecho de esta cuenta registra
los ingresos corrientes del gobierno y del lado izquierdo la forma en que han sido
utilizados. Los ingresos del gobierno estan constituidos, en la versiéon mas simple de
la contabilidad nacional, por la diferencia ente impuestos indirectos y subsidios.8 Los
gastos corrientes del gobierno, por su parte, son aquellos en que ha sido necesario
incurrir para producir los servicios publicos de caracter tradicional que, segun el
modelo, constituyen el objeto de la actividad de este agente. Por lo que aparece
registrado el valor de los insumos adquiridos por el gobierno, sean nacionales o
importados; los salarios y las rentas pagadas por el gobierno a las familias, y las
reservas para depreciacion que aquel ha realizado. Los insumos adquiridos por el
gobierno estan compuestos por las ventas que las empresas realizan a dicho
agente, asi como por los insumos que este Ultimo importa. EI consumo del gobierno
que aparece como un gasto en su cuenta corriente, se registra como un factor
generador de ingreso en el lado derecho de la cuenta del producto y el ingreso
nacional. La diferencia entre ingresos y gastos constituye el ahorro del gobierno.

En una versién simple la cuenta corriente del gobierno comparada con la del
producto e ingreso nacionales, permite ir realizando una comprobacién que luego se
ird consolidando a medida que se vayan analizando las restantes cuentas. El
modelo supone en estas circunstancias la presencia de transacciones que por estas
caracteristicas reciben el nombre de imputadas. Ese supuesto es el que permite que
los actos a que dichas transacciones se refieren también sean registrados por
partida doble. Un claro ejemplo de esta afirmacion esta constituido por la produccién
del gobierno que se supone autoconsumida por el mismo agente y que, por lo tanto,
motiva los dos registros correspondientes: entre los componentes del producto que
generan ingresos y ente los gastos corrientes del gobierno.

Cuenta de operaciones corrientes de las unidades familiares e instituciones
privadas sin fines de lucro. Los ingresos corrientes de las familias son las
remuneraciones que aparecen del lado izquierdo de la cuenta del producto y del
ingreso nacional y que aparecen en el lado izquierdo de la cuenta del producto o y
del ingreso nacional, y que aparecen desagregadas segun su categoria y, al mismo
tiempo segln sean pagadas por las empresas, el gobierno o el resto del mundo. Por
otra parte, los gastos corrientes se refieren al consumo y al pago de impuestos
directos. Como contrapartida, el primero aparece en el lado derecho en la cuenta de
producto e ingreso nacional en tanto que el segundo se registra como ingreso en el
lado derecho de la cuenta corriente del gobierno. En este caso el resultado de la
cuenta es el ahorro de las familias (Af) en el cual siempre se presenta en términos

netos pues las familias no presentan depreciacion.

8 El caracter contable del modelo hacen que los impuestos sean un gasto para las familias, y como tales seran
registrado como gastos corrientes en la cuenta de operaciones corrientes de las familias y empresas. Los segundos
representan un gasto para las unidades de produccién, y por eso aparecen en el lado izquierdo de la cuenta del
producto y el ingreso nacional.
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Cuenta corriente del resto del mundo. En el lado derecho se registran los
flujos que generan ingresos para los sujetos a que la misma refiere. Y los ingresos
corrientes del resto del mundo son generados, por la via comercial, a partir de las
importaciones que el pais objeto de la descripcién realiza. De las misma manera, las
exportaciones que pais realiza al resto del mundo constituyen gastos corrientes para
este Ultimo y por eso aparecen en el lado izquierdo. En cuanto a las remuneraciones
netas de factores del exterior, se adopta una convencién coherente con la forma en
que dicha variable ha sido definida, se expresa como la diferencia entre las
remuneraciones percibidas por factores nacionales en el exterior y las que han
percibido factores extranjeros en el pais.

Cuenta de formacion interna de capita. Teniendo en cuenta el ahorro que
pueda haberse generado directamente a partir del proceso productivo, los resultados
de las tres cuentas corrientes correspondientes al gobierno, las familias y el resto del
mundo, asi como la incorporacién de medios de produccién que se materializé
durante el transcurso del periodo considerado; se trata de una cuenta que consolida
la participacion de las distintas categorias de sujetos en dichos proceso,
simplificando las transacciones financieras intermedias que se realizan en entre las
mismas y considerando directamente la generacion del ahorro y la inversién reales.

En el lado derecho se registran aquellos rubros que alimentan el proceso de
formacién de capital o sea que juegan el papel de ingresos para el mismo; se trata
de todos los ahorros que se generan internamente, por parte de los diferentes
grupos de sujetos que participan en la actividad econémica. La suma total de los
mismos es el ahorro bruto interno. El ahorro bruto interno incluye las reservas para
depreciacion que, en este primer ejemplo constituyen la Unica contribuciéon que las
unidades de produccién hacen para su generacién. El resto del ahorro, es decir su
magnitud neta, se supone generado por las familias y el resto del mundo, con la
sustraccion que significa la magnitud negativa del ahorro del gobierno. Desde otro
punto de vista, se observa que la contrapartida contable de las reservas de
depreciacion estd ubicada en el registro que de las mismas se hace del lado
izquierdo de la cuenta del producto y del ingreso nacional, donde se las incluye. En
el lado izquierdo de la cuenta se incluye la inversion interna bruta y la variaciéon en

existencias.

Insumos intermedios y variacion de existencias. (La contabilizacion del capital constante
circulante)

Principios generales:

Como puede observarse al analizar la version mas simple de contabilidad
social la relacion entre flujo y acervos se explica por la naturaleza o caracteristicas
de los insumos. Se define el valor bruto de la produccién para cualquier sector
vendedor como la suma de las ventas que los diversos sectores arrojan como flujos
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como para ser adquiridos sea como bienes intermedios o como bienes finales
(consumo + inversién) por otros sectores, es decir:

VBPi = Las ventas intermedias que hace el sector i para el sector j (>Vij) las
ventas del sector i para las familias (Vif), las ventas de bienes de capital o bienes
fijos de produccion de un sector i a (Vik), menos las existencias de bienes
producidos por el sector i al principio del periodo Eip, més las existencias de dichos
bienes al final del periodo Eit, esta diferencia constituye la variaciéon en existencias
(Vei del sector i.) En esta expresion se esta relacionando el flujo de ventas con el de
produccién haciendo que las variaciones de existencias logren la compatibilizacién
simultanea de la produccién con las ventas. La variacion en existencias puede tener
cualquier naturaleza intrinseca: productos en proceso, materias primas o productos
terminados. Sea para ser destinados posteriormente para el consumo o bien para
incrementar la dotacion de medios fijos de produccion de la economia. El concepto
de contabilidad que se sigue para definir su naturaleza parte del supuesto que una
vez producida cualquier mercancia no sufrird modificaciones o transformaciones en
el periodo de descripcion aun cuando tampoco seran consumidos o incorporados en
el en la dotacién de medios fijos de produccién. (Astori Danilo 1988)

El modelo de contabilidad supone que la acumulacién de existencias
obedece a razones de tipo tecnoldgico y en particular a factores que tienden a
asegurar un normal desenvolvimiento temporal del proceso de produccién, el
modelo va a considerar que los bienes que componen esas existencias, constituyen
medios de produccion. Esto es, una dotacién de bienes cuya disponibilidad es
necesaria para posibilitar - en Gltimo término - la materializacién de la produccion su
denominacién como existencias se deriva de que son considerados medios de
produccioén circulante. De esta manera, las modificaciones que experimenta en cada
periodo de dotacion de existencias son consideradas como parte de la inversion que
realiza la economia. La inversién total se constituye por las sumas de los medios de
produccién fijos y los medios de produccién circulante. Estos Ultimos no sufren
depreciacion las reservas financieras que se consideran cuando se analizan el
componente de valor agregado considerando los insumos adquiridos por los
sectores compradores se refiere a los medios de produccién fijos. La igualdad
descriptiva entre inversién y ahorro se asegura siempre, alun cuando una parte
importante de este Ultimo no se gaste en la financiacién de la incorporacion de
determinados medios de produccion. Precisamente la contrapartida de este ahorro
no gastado es siempre la acumulacién de existencias que no se han computado
como parte de la inversién del periodo. En consecuencia el ahorro no es una
categoria que se contabiliza sino que resulta de la suma de diversos rubros a saber:
reservas de depreciacion (inversion de reposicion), y ahorro de los factores de
produccién los cuales estan implicitos la diferencia entre la inversién bruta y
depreciacion constituye la inversion neta en un periodo contable. La magnitud total
del ahorro que ha generado la sociedad podria ser inferior al volumen de reservas
financieras que seria necesario realizar para cubrir la depreciaciéon sufrida por los
bienes de capital fijo en el periodo; en este caso, la economia en su conjunto tendra
un ahorro neto negativo, o lo que es lo mismo, habra materializado un desahorro,
que constituird la contrapartida necesaria del deterioro que también en términos
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netos experimentara la dotacion de medios de produccion. (Astori Danilo. (1988)
cap Vly ONU (1970) cap6 pp. 115-116)

La variacion de las existencias se clasifica en los cuadros normalizados del
sistema por clase de actividad econémica del propietario y por la naturaleza de los
bienes. El sistema de cuentas nacionales proporciona la clasificacion de la variacién
de existencias de bienes en i) existencia de bienes de nueva produccion e
importados clasificados por industria cuya produccion tipica esta constituida por
estas mercancias ii) existencias de bienes de segunda mano clasificados segun la
naturaleza de los bienes vy iii) existencias de desecho y desperdicios, clasificados
segun la naturaleza de los materiales. (O.N.U. (1970) p 116)

Evaluacién de inventarios.

Como se ha explicado la evaluacién de inventarios tiene que realizarse
considerando la diferencia entre consumo intermedio y produccién bruta para
posteriormente clasificar el tipo de inventarios que se estan acumulando existiendo
dos formas de clasificarlos a saber:

a) inventarios de materiales u otros bienes comprados por los
establecimientos para ser procesados.

b) trabajo en proceso e inventarios de bienes finales destinados para la
venta.

En el sistema de cuentas nacionales las mercancias compradas como
insumos intermedios son registradas sin considerar si ellas fueron compradas o
fueron utilizadas de un inventario previamente construido. Los bienes son valuados
a precios de comprador (es decir al costo de las mercancias en el mercado
colocadas deliberadamente para ser consumidas por los establecimientos) al
momento en que estas mercancias entran a la unidad productiva. Este
procedimiento constituye la valoracion del costo de remplazamiento. Si las
mercancias son retiradas de un inventario en la contabilidad nacional se requiere
que la valoracién de estos retiros sean remplazados a costos corrientes. El valor de
algunos de los insumos intermedios durante el afio sera igual al total de cantidades
usadas multiplicadas por el porcentaje del precio corriente. Los establecimientos
calculan el consumo intermedio considerando las diferencias que existen entre los
inventarios iniciales y los inventarios finales. Para fines de cuentas nacionales la
evaluacion de inventarios es la diferencia entre el valor del consumo intermedio
como lo calculan las empresas y las especificaciones de valuacién del consumo
intermedio que da el sistema de cuentas nacionales. El método ideal para el calculo
de los inventarios tendria que ser el siguiente:

Todas las transacciones deberian valuarse al precio promedio del afo, pero
en la practica resulta dificil apegarse a este principio. El valor del producto de una
industria deberia ser igual al valor de sus ventas més el valor del cambio fisico en
sus inventarios de productos terminados y de mercancias en proceso, y el valor de
su insumo deberia ser igual al valor de sus compras menos el cambio fisico en sus
inventarios de materias y combustible. Para cada industria deben de hacerse dos
estimaciones separadas de la apreciacion de inventarios. Primero, es preciso
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realizar una estimacion de la cantidad de apreciaciéon de inventarios incluida en el
cambio de valor de los inventarios de productos terminados y mercancias en
proceso; esto tiene que deducirse del valor del producto en los libros como se
registré en el censo de produccién y en la mayoria de las otras fuentes contables.
Segundo tiene que efectuarse una estimacion de la cantidad de apreciacion de
inventarios que se incluye en el cambio en el valor de los inventarios de materiales y
combustible; esto tiene que afadirse al valor en los libros de los materiales usados
como se registro en el censo de produccién. (Hill. (1979) cap 5)

Sin embargo no existe en el sistema de cuentas nacionales el concepto de
apreciacién de inventarios pues no es necesario considerarlo dado que los precios
se calculan a precios de comprador.

La siguiente tabla ilustra tres alternativas de evaluacion trimestral para
estimara la razén inventarios a ventas para el periodo 1982-1998 en la economia

norteamericana.
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Cuadro 7. Inventarios venta: Cuarto trimestre 1981-1990

1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990
Dolares corrientes

Usando costo de reemplazamiento para
inventarios privados.

Inventarios de ventas finales de negocios domésticos. 3.39 3.21 299 3.03 2.85 264 268 265 262 26
Inventarios no agricolas de ventas finales de negocios

domésticos. 292 274 259 264 25 234 239 237 235 234
Inventarios no agricolas de ventas finales de bienes
y estructuras. 459 446 421 431 417 3.94 4.08 4.07 4.06 4.11

Usando sistema de inventarios pre LIFO.

Manufactura y comercio. (*) 168 15 156 155 152 15 1.48 154 154

Fuente: Survey of current Bussiness. Enero del afio 2000, p 19

Cuadro 8. Razones inventarios venta: Cuarto trimestre 1991-1998

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998
Délares corrientes

Usando costo de reemplazamiento para
inventarios privados.

Inventarios de ventas finales de negocios domésticos. 2.46 236 23 234 233 225 222 214
Inventarios no agricolas de ventas finales de negocios

domésticos. 224 213 2.09 213 215 2.06 2.04 1.99
Inventarios no agricolas de ventas finales de bienes
y estructuras. 403 385 3.79 3.86 391 376 3.73 3.61

Usando sistema de inventarios pre LIFO.

Manufactura y comercio. (*) 1.52 145 144 14 143 139 137 1.38

Fuente: Survey of current Bussiness. Enero del afio 2000, p 19 (*) Valor de los inventarios en libros publicado por el Buré censal incluye ultimas entradas primeras salidas (LIFO) reservar y valuacion a

costos corrientes. Véase Bur6 Censal: Industria manufacturera y comercio. Inventarios y ventas.
Las razones cuatrimestrales son calculadas tomando en cuenta los inventarios del cuarto trimestre divididos por las ventas cuatrimestrales obtenidas por sus tasas de crecimiento mensuales. Para el caso de

manufactura y comercio estos son calculados por el promedio de la razén inventarios ventas.
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Como puede apreciarse son evidentes las diferencias del valor de los
inventarios respecto a las ventas situacién que se debe exclusivamente al patrén de
precios relativos que se este considerando. Para las empresas este patron se liga
necesariamente al ciclo del capital. Para la contabilidad nacional a la razén de

precios relativos en el momento de la contabilizacion.

Reevaluacion de inventarios. (Inventory valuation adjusten) ©

Para el sistema de contabilidad norteamericano el cambio en los inventarios
de los negocios privados es el cambio en el volumen fisico de mercancias
compradas por estos — sea para uso en la producciéon o de otras mercancias o
bien para ser revendidos —. Este indicador es estimado por medio de un ajuste
entre el valor en libros de los inventarios cotizados a su costo de mercado y el valor
de los inventarios valuados al precio en el que se estima el calculo de perdidas y/o
ganancias. Esta evaluacioén difiere del cambio en el valor en libros reportado por los
negocios, la diferencia entre el cambio en los inventarios en los negocios privados y
el valor en libros de estos, se considera ajuste por valuacién de inventarios que son
retirados a su precio de adquisicion (costo histérico) Esta difiere del cambio en el
valor de libros reportados por los negocios la diferencia se considera ajuste por
valuacién de inventarios. En consecuencia, los incrementos de acervos no aparecen
explicitamente en la contabilidad del sistema de cuentas nacionales en el cual, la
sobreganancia operativa es derivado porque el producto y el consumo intermedio
son definidos en forma tal que los balances de contabilidad se cierran por lo que no
es necesario considerar el incremento de los inventarios a menos que expresen
cambios fisicos de estos por razones de adecuacion del proceso de produccion.

En general la apreciacion de inventarios puede ser descrito como
sobreganancia de la propiedad de los acervos o inventario de bienes no durables.
Esta sobreganancia forma parte de las ganancias brutas empresariales calculadas
sobre la base de sus costos histéricos, en contabilidad nacional se consideran las
ganancias a precios corrientes por lo que es necesario ajustarlas. La ganancia bruta
puede ser estimada en forma residual; en el contexto de que la tabla insumo
producto es calculada a precios histéricos y la ganancia corriente se considera como
apreciacién de inventarios.

Para el NIPA (National Income and Product Account) el ajuste de evaluacién
de inventarios para corporaciones es la diferencia entre el costo de inventarios

retirados como valor considerando la base de datos usada en la determinacién de las

9 Esta seccion se baso en los siguientes textos: ( Seskin (1999) , Moulton (a) (1999), Moulton (b) (1999))
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ganancias antes de impuestos y el costo asignado valuado a costo de
reemplazamiento. Esto es necesario porque los inventarios son reportados en su
fuente original de datos a su costo de ventas el cual, es el costo de adquisicién
(histérico) y no a su costo de reemplazamiento siendo este el principio del NIPA.
Cambio en los precios de los retiros de inventarios de las compafias a su costo de
adquisicién podrian realizar pérdidas o ganancias. La ganancia por inventarios, como
ganancia de capital, resulta en el incremento de los precios de los inventarios y
perdida de capital por inventarios resulta de un decremento en el precio de los
inventarios. Ganancias o pedidas se muestran con signos positivos o negativos en el
IVA. Cabe sefalar que los ajustes de inventarios no son necesarios en ingresos de
propietarios agricolas porque tienen como base de medicién los costos corrientes de
mercado.

La revisiébn mas reciente del IVA en las ganancias de las corporaciones en la
contabilidad norteamericana se presenta a continuacion. En estos cuadros se puede
apreciar la importancia del rubro en la estimacion del ajuste de las ganancias en las
empresas. En términos del ingreso de los propietarios el ajuste por inventarios es
representativo sobre todo para propietarios no agricolas.

Cuadro 9. Ajuste de Ganancias por Valuacion de Inventarios

Billones de Délares. 1959 1982 1987 1992 1996 1997 1998
Ajuste total de las ganancias (1) 0.8 17.9 121 23.9 35 20 215
Ajuste por valuacién de Inventarios (2) 0 2.4 45 4.7 4.3 0.5 6.4
(211) (%) 0 13.4 37.19 19.67 122.85 0.025 29.8

Fuente: Survey of current Bussiness. Diciembre de 1999.

Cuadro 10. Revision del ingreso del los propietarios con valuacion de inventarios y ajuste de
consumo de capital (Billones de délares)

1959 1982 1987 1992 1996 1997 1998

Agricultores 0 -0.1 -2.5 -4.4 -4.6 -6.0 -3.6

Ingresos de los 0 0 -2.3 -4.3 -4.6 -5.8 -3.3
propietario con
valuacion  de
ajuste de los
inventarios

Ajuste de 0 -0.1 -0.2 -0.1 -0.1 -0.1 -0.2
consumo  del
capital.

No 0 0.3 1.2 15 21.7 33.3 32.5
agricultores.

Ingreso de los 0.1 0.7 1.6 10.3 14.4 18.9 17.6
propietarios.

Valuaciéon  de 0 0.1 -0.2 .02 0.2 -0.1 0.2
ajuste de
inventarios.

Ajuste de -.03 -0.5 -0.5 45 71 14.5 14.7
consumo de
capital

Fuente: Survey of current Bussiness. Diciembre de 1999.
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La contabilizacion del capital fijo (formacion bruta de capital) y su rotacion (consumo de
capital fijo).

Definicién contable.

En términos contables la medicién de los acervos brutos de capital se realiza
a través de la contabilizacién de formacién bruta de capital fijo nacional, esta se
subdivide a su vez de inversion de capital fijo no residencial e inversion de capital fijo
residencial. Ambos rubros dan cuenta de la compra de activos fijo que seran usados
en procesos de produccién por mas de un afo e incluye remplazamientos e
incrementos de acervos su contabilizacion se da antes de la medicién del consumo
de capital fijo (depreciacién). En los EUN se considera la inversién realizada por los
propios residentes; las compras de equipos por parte del gobierno y agencias
gubernamentales estan incluidas en la inversion bruta del gobierno, asi como la
inversién realizada por empresas privadas e instituciones sin fines de lucro.

La inversibn no residencial consiste en la inversién realizada en
infraestructura y producciéon de equipos durable. La infraestructura no residencial
consiste en nuevas construccién, comision de los intermediarios de ventas de
infraestructura y compras netas de infraestructura realizada por empresas y
agencias gubernamentales sin fines de lucro. Nuevas construccién también incluyen
hoteles, explotaciones mineras, pozos y pisos.

La producciéon de equipo durable no residencial consiste en la compra por
parte empresas privadas de nueva maquinaria y equipo tales como muebles, y
vehiculos (exceptuando la compra de equipo comprado por las empresas para uso
personal la cual es incluida en la cuenta de consumo privado), incluye el margen de
ventas de los intermediarios vendedores de equipo e incluye las compras netas de
equipo usado por agencias gubernamentales, de personas y del resto del mundo.

La inversion residencial de activos fijos registra la inversién de
infraestructura y la produccion de equipos durable - equipos usados por los
propietarios y rentas de propiedades. Inversién en infraestructura considera nuevas
unidades y mantenimiento de las unidades existentes, muebles de casa, comision
de intermediarios de ventas de propiedades residenciales y compras netas de
infraestructura de agencias gubernamentales.

El consumo de capital fijo es el cargo del agotamiento del capital fijo del
gobierno, de las empresas y familias. El National Income Product Account (NIPA)
de EUN estima su célculo basado en estudios de precios de reventa de equipo y
estructuras. Para el gobierno general e instituciones sin fines de lucro los servicios
individuales primarios son registrados en gasto de consumo de gobierno y gasto del
consumo personal respectivamente, como el valor de los servicios corrientes de
capital fijo propio y el usado por estas entidades respectivamente. La asignacién de
consumo de capital privado consiste en el cargo por depreciacion registrada en la
declaracién de ingresos de las corporaciones y propietarios no agricolas y el costo
histérico de depreciacion (usando patrones geométricos de declinacién de precios)
para propietarios agricolas, ingresos de renta de personal e instituciones sin fines
de lucro. El ajuste del consumo del capital privado es la diferencia entre la
asignacion de consumo de capital privado que hacen las empresas y las familias y
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la asignacion de consumo de capital fijo privado derivado del método de
depreciacion. (Bureau of Economic Analysis (1996), Seskin Eugene P. (1999),
Moulton Brent R. and Eugene P Seskinn (1999) (b), Moulton Brent R. Peter P
parker and Eugene P Seskinn (1999) (a))

Base tedrica - metodoldgicas del consumo de capital fijo.

El sistema de contabilidad del capital fijo implica el registro del capital que
tiene que ser remplazado para mantener la capacidad de produccion intacta (Triplett
(1996)). En la contabilidad econémica el capital se mantiene intacto cuando el
potencial productivo preserva el ingreso en ausencia de cambio tecnolégico — este
se define como el ingreso de una persona es aquel que el puede consumir durante
una semana y el puede esperar al fin de semana consumir la misma cantidad de a la
siguiente semana, también se le conoce como ingreso Hicksiano— si el capital
usado en la produccién es menor a la capacidad productiva entonces deberia ser
remplazado para mantener el valor de los acervos. En el andlisis de la produccién el
capital se mantiene intacto cuanto el stock de capital rinde el mismo insumo (capital
servicio) en el periodo corriente de produccion como antes de iniciarse; el deterioro
es la perdida de la capacidad productiva que debe ser remplazada con objeto de
mantener el capital intacto en el sentido productivo. (Jorgenson Dale W, en Dale W
Jorgenson and Ralph Landraw, (1989))

El célculo de flujo de servicios en la produccién (concepto fisico necesario
para el andlisis de la productividad) no requiere el célculo del capital usado. Es
decir, los servicios disponibles para un periodo corriente de produccién, de un
conjunto de bienes de capital, no necesariamente reducen el valor del conjunto de
acervos utilizados y a su vez el valor del capital usado no mide la corriente de
servicios de un conjunto de bienes de capital o la reduccién del flujo de servicios que
prestan. (Jorgenson Dale W en Dale W Jorgenson and Ralph Landraw, (1989),
Triplett J. (1996))

En consecuencia la medicion del capital a partir de la teoria de la produccion
debe de basarse en los siguientes principios: 10

1) la medicién del capital debe de realizarse con referencia al uso de varias
mercancias y no en base a las mercancias en si mismas. Esto implica la recoleccion
de gastos y de flujo de utilidades.

2) incluye todos los activos y su contribucién al producto bruto.

3) la medicién debe relacionar a los periodos de produccién y no a periodos
contables.

4) existe el mercado financiero una tasa de interés que posibilita comparar
la rentabilidad relativa de las inversiones. (Doms Mark E. (1996), Jorgenson Dale W.
(1996), Hulten and Wikoff. (1981 ) )

Los problemas analiticos de esta propuesta son los siguientes:

10 Una excelente sintesis sobre el debate de la teoria del capital se encuentra en: Harcout (1975). Asimismo se
puede consultar el texto Griffin Tom. ( 1979) y de Armstrom A.G. (1979) en el cual se explica la problematica que se
enfrento a nivel estadistico para poder aplicar el concepto de funcién de produccién utilizando la funcién de produccion
agregada.
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Implica el andlisis previo del aporte de cada bien de capital en los flujos de

ingresos y gastos de una empresa asi como del gobierno!!; (Parker, Robert P. y
Jack E. Triplett (1995)) asimismo supone que la determinacién de la vida atil de un
bien de capital es exactamente la determinada por las estimaciones del gobierno;
cabe mencionar que en muchas ramas la vida Util de los bienes de capital excede a
la vida util que se considera en la contabilidad empresarial y las estadisticas sobre
estimacién de la vida Util entre paises no puede realizarse pues los criterios de
agregacion son diferentes y las estimaciones de la durabilidad de los distintos bienes
es diferente.

En el sistema de contabilidad nacional se utiliza la definicion de consumo
Hicksiano para determinar la depreciacién de los bienes de capital (consumo de
capital fijo) es decir, se define como el consumo de todos los bienes durables usado
en la produccion corriente de bienes y servicios que permite mantener la capacidad
productiva de la economia es consecuencia el concepto de consumo de capital fue
construido para el andlisis de la medicién del ingreso y no para el andlisis de la
produccion. EI método que se sigue para la determinacion del consumo de capital
fijo es el método de inventarios perpetuos.

El método de inventarios perpetuos es usado para estimar el acervo de
capital fijo cuenta de la cual se deriva la estimacion del consumo de capital fijo que
al deducir esta Ultima de los acervos netos nos permite estimar los acervos netos de
capital fijo. Este método se basa en la estimacion de los flujos de inversién utilizando
la formula de depreciaciéon geométrica, se usa en lugar de la medicién directa del
stock del capital dado que esta raramente proporciona una base estadisticamente
comprensible.

El método de inventarios perpetuos se construye bajo la siguiente
metodologia.

Se parte de hecho de que el sistema de contabilidad por clase de activos
presenta una correspondencia entre las cantidades registradas en el sistema de
inventarios y el precio de estos activos en la contabilidad.

La depreciacion fisica de los bienes de capital (mortalidad) refiere a la
perdida de la capacidad productiva de los activos. El reemplazo de los bienes de
capital se da segun la definiciéon Jorgenson (Jorgenson Dale W. en Dale W
Jorgenson and Ralph Landraw, (1989)) por la necesidad de mantener la misma
capacidad productiva de los acervos. (Triplett J. (1996))

En correspondencia al retiro fisico de los bienes de capital esta el concepto
de depreciacién econdémica. Esta se refiere a la perdida en el valor monetario de los

1 Al respecto cabe citar los criterios de la contabilidad nacional de los estados Unidos de Norteamérica
respecto a los servicios de los activos: “Los servicios de los activos pueden ser medidos de manera directa o indirecta.
Para las empresas no hay necesidad de estimar el valor de los activos de manera directa porque las empresas venden
su producto a precios de mercado y sus ingresos, los cuales incluyen el valor de los servicios, es determinado como la
diferencia entre su producto y los gastos en que incurren en la produccién. Este mismo principio es usado por el NIPAS
para las agencias de gobierno conocidas como negocios del gobierno las cuales cubren una parte sustancial de sus
costos de operacion por la venta de bienes y servicios al publico.
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activos debido a su edad en un punto del tiempo. Estos conceptos estan
estrechamente relacionados uno con otro pero no significan lo mismo. El andlisis de
la mortalidad es relevante para el analisis del calculo de la inversion fisica,
requerimientos de reemplazo y estimacion del stock de capital; mientras que la
depreciacion econdémica es relevante para el analisis del pago de impuestos,
estimacién del precio de los activos y medicién del ingreso. Estos autores plantean
que ambos célculos son congruentes cuando se trata de depreciacién geométrica.
Cuando la depreciacion econémica es geométrica entonces la dualidad de la
relacion implica que la depreciacién fisica también es geométrica. En este sentido
plantean que la definicién de Jorgenson de inversién tiene que ver con la unidad de
depreciacion fisica y econémica usando patrones geométricos. Para este autor
inversion es la cantidad de inversion requerida para remplazar la reduccién en la
capacidad debido al retiro de los activos o debido a la perdida de eficiencia; en otras
palabras mortalidad. (Jorgenson Dale W.en Dale W Jorgenson and Ralph Landraw,
(1989)) Otra forma de analizar la relacién entre depreciacion econdémica y
depreciacion fisica se refiere a la distincion entre precio de un activo y renta de
costo de uso de un activo en un tiempo determinado. En equilibrio las expectativas
de valor presente de los dos son iguales. Depreciacién econémica se refiere a la
declinacién del precio de compra por la edad mientras que mortalidad se relaciona
con el precio de renta. En equilibrio la eficiencia productiva de un activo de s afnos
de edad respecto a un nuevo activo es igual a la renta relativa de los ratios de
precios. Es decir la depreciacion econdmica, o consumo de capital, incluye el valor
presente de los deterioros asi como el valor presente de los bienes de capital que
han agotado su vida util. Mortalidad es la capacidad de cambio en eficiencia, e
implica la articulacion entre mortalidad y depreciaciéon econémica a través de la
relacion de valor presente.

Analicemos de manera mas puntual la relacién entre mortalidad vy

depreciacion.

Deterioro de los bienes de capital y tasa de reemplazo. 12

Se considera que el total de acervo de capitales acumulados es la suma de
los servicios que prestan las diferentes clases de capital, bajo el supuesto de

a
perfecta sustitubilidad entre los bienes de capitales es decir. K, = Zi:O K

Donde K, es el indice de cantidades de bienes de capital.

K, _;es la cantidad de servicios que proporciona los bienes de capital de

edad i en el momento t

Esta misma expresiéon también puede comprenderse como la suma de los
servicios de los bienes de capital ponderados con la relativa eficiencia de los bienes
de capital de diversas edades. Es decir:

12 Esta seccion se baso en los siguientes textos. Hulten and Wykoff. (1996) Jorgenson Dale W. (1996),
Fraumeni Barbara. (1997), Ishaq N. and Ingmar R Prucha. (1996).
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Kt = ZZO¢ iIr—i

Donde ¢ ; es el patron de eficiencia de los activos fijosy I,_; es la cantidad

de bienes de capital adquiridos al momento t con una edad de i unidades de tiempo.
El patron de eficiencia de los activos (¢) se define como una fraccién que
describe la capacidad productiva de un activo con s afios de antigiiedad respecto
de la capacidad productiva de un activo de reciente incorporacion. De esta forma ¢o=
=1, &1= lea/l...... or= I/l Donde | es igual a la inversion.
Por lo tanto el acervo de capital es igual la suma de las inversiones

realizadas en el pasado ponderadas por su eficiencia relativa.
Kt:¢OII+¢lII—l+ """ +¢T1t—T

o
Esta expresion es equivalente a Kt+1 = Zi:0¢ ,-I,_,-+1

Los patrones de eficiencia que se consideran son tres:

Patrén de eficiencia constante: Este se caracteriza porque
..... =4, =1,4,,=0
dondet=1,2,.....

e Patrén de eficiencia lineal este se caracteriza porque

$=10=1-1/T),,=1-Q2/T)...=¢ , =1-[(T-1)/T]
01.=01=0,1,2,......

Donde T es la vida util del bien de capital.

e Patrén de eficiencia geométrico.

En este patron la capacidad productiva del activo declina a una tasa

constante definida esta de la siguiente forma: 0 =(@, ,—¢,)/ @, . Esta

expresion da como resultado la siguiente secuencia de deterioro:

p=1.0=01-8),0,=1-5)*,....,0-5)".

Dado que el monto de acervos de capital es igual a la inversion realizada en
el momento actual méas los acervos que estan en utilizacién menos el deterioro que

K
han sufrido tenemos: K, +(1=6 *) K,— en donde 9, la tasa de

a=1

t+1

remplazo que tiene que realizarse sobre los acervos de capital existentes en el

5K

periodo t—. Se puede despejara ~ ¢ para determinar su valor es decir:
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Donde (¢ ,— ¢ ,,,= m,) nos indica la tasa de mortalidad de los bienes de

capital la cual sefala la proporcion de la inversion que debe ser remplazada i
periodos después de que ha sido adquirido, calculo que se refleja en la perdida de
eficiencia relativa de los bienes de capital.

La tasa de mortalidad de los bienes de capital también expresa patrones de
comportamiento.

Si la eficiencia es constante durante la vida util del bien de capital la
distribucion de la mortalidad es cero excepto para el fin de la vida util es decir

m, =1. Silos cambios en la tasa de eficiencia de los bienes de capital presenta un

patron de depreciacion
lineal @ = 1,4 =1~ (1/T), § ,=1 =2/ T)....=¢ , = 1-[(T-1)/T]
entonces la distribuciéon de la mortalidad es constante a través de la vida Util de los

1

bienes de capital es decir: m_ = ? .

Si la tasa de eficiencia es geométrica la distribucién de la mortalidad declina

de la misma forma es decir m, = J (1 — o)1

Depreciacién econémica.

Se parte de hecho de que el sistema de contabilidad por clase de activos es
dual al método de inventarios perpetuos en el sentido de que existe una
correspondencia entre las cantidades registradas en el sistema de inventarios y el
precio de estos activos en la contabilidad.

13 g patron de depreciacion geométrico es equivalente al modelo de depreciacion de balance de doble
declinacion es decir, la cantidad monetaria asignada por depreciacion es un porcentaje constante del valor del activo
del afio anterior. Aunque la cantidad monetaria asignada a la depreciacion cambia cada afio el porcentaje permanece
constante.
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En términos contables existen tres diferentes formas de evaluar el precio

monetario de los activos a saber:

Valor bruto en libros o precio histérico de los activos.
l

BV = pA;l,olr + PAr[—l,olr—1+ ----- +PA 7ol 7

Donde pAtholt es el precio de adquisicién de un activo multiplicado por la

cantidad de estos activos que fueron adquiridos.
Valor neto en libros (considerando un patrén de depreciacion lineal)

vE= pAtlyol, +pALL +..... +PA 1ol y

£,17-1
I . . , .
Donde pA, ,l,es el precio del activo por su cantidad considerando una

asignacion del precio de acervo en funcién de un patrén de depreciacion lineal.
El valor de la renta de los bienes de capital.

xt = pkol, + pkAL_ . APkl

Donde pkfolt es el precio sombra de las potenciales rentas que se obtendra

de los bienes de capital.

El valor bruto en libros no asigna necesariamente el valor del activo del
desecho después de ajustar la depreciacién econémica a menos que este coincida
con un patrén de depreciacion lineal por los cual, en la realidad pocas veces se
relacionan ambas contabilidades.

El precio de renta de un bien de capital nos describe los ingresos que se
recibirdn por el uso de los activos comprados. El precio de renta de un conjunto de
bienes de capital se puede captar de manera directa si existe bienes de capital que
pueden ser rentados en el mercado (leasing) en caso contrario, estamos hablando
de costo de uso o cuasi rentas. El costo de uso se puede considerar un costo ex
ante considerando perfectas predicciones de la demanda y plena capacidad de
utilizacién en caso contrario el costo de uso es un ingreso residual una vez que se
pagan todos los costos corrientes de produccion.

Cabe sefalar que el valor del acervo de capital es la suma de los precios de
diversos activos mientras que el precio de renta (ingresos) es la suma del precio de

renta de diversos activos en periodos posteriores al momento de contabilizarse.

Se define el precio de adquisicién de un activo como el precio de los servicios
futuros que prestard en el futuro actualizados por la tasa interna de retorno
considerando las expectativas de vida de los activos. Esto implica el supuesto que el

precio actual del bien de capital es igual al producto marginal del capital4:

14 Considerando la funcién de produccién neoclasica tenemos:

Qt = AtF(LtKr) = AIF(Lt¢ OIt—l + ¢ llt—2+"+¢ TIr—(T+1))

Dada la funcién agregada el producto marginal de cualquier inversién de edad s puede ser expresada como:
Ptlf / PtQ =00, /01,_,=¢ 0Q, /0 K,.Anivel agregado para que lo anterior tenga sentido se

requiere que ¢ sea un numero constante es decir que los bienes de capital de diversas edades tengan el mismo nivel
de eficiencia.(teorema del estado de agregacion)
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7+1

T
pAt,O = Zpkt+1,s+1 /(1+ I’)

Donde pk es precio de venta de los servicios que presta los bienes de

-7
capital.
pAt es el precio de adquisicién del bien de capital.

Considerando la dualidad con la contabilizacién fisica de los bienes de capital
el precio de adquisicion de un bien de capital es igual a la suma de los futuros
precios de renta de los servicios de capital ponderados por los patrones de eficiencia
futuros del bien de capital es decir:

T
pAr,O = Z¢s+1pkt+1,s+7 / (1+ r)Hl

La depreciacion de un bien de capital se define como la el cambio en el valor
monetario de un activo debido a uso y/o obsolescencia. Es decir:

5 [): pAt,s _pAt,s+l
' PA,,

T T

Db Pk A+ =0 Pk DT

5 D: t t

t

T
D00 bk A+

T
z(¢ SHT ¢ s+z’+1)pkt+1’a /(l+ r)Hl
5 D: t

t

T
D0 Pk, A+

T
Z (¢ SHT ¢ s+z’+1)pkt+1’a (1 + 7’) i
D_ ¢

t

)

T
D0 Pk, (1)
t

T
Z(¢ S+T ¢ s+z’+1)pkt+1’a
D= t

t

5 T
D0 Dk
t

La tasa de depreciacion!> se asocia al precio de los servicios futuros de los
bienes de capital, los cuales se reflejan en los precios de adquisicion de estos

15 Una forma alterativa de calcular la tasa de depreciacion la da Jorgenson (1986). Tomando la primera
diferencia de la expresién del precio de adquisicion de bienes de capital en términos de futuras rentas se obtiene la
siguiente expresion:
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bienes de diferentes edades, ponderadas por su patron de eficiencia. En equilibrio
el precio de un bien de capital debe ser igual al precio de renta de este, ante el
supuesto de que este Ultimo expresa la productividad marginal del factor. En
consecuencia para que las tasas de reemplazo y de depreciaciéon coincidan es
necesario que las tasas de mortalidad sean constantes es decir que declinen
geométricamente. Si la tasa de reemplazo y la depreciacién presentan patrones de
declinacién geométricos el cambio en la agregacién del flujo de servicios es la suma
ponderada de los cambios en los acervos de capital de n activos especificos en
donde la ponderacion esta en funcién de su participacion en el costo total.

El modelo de generaciones de bienes de capital.

De esta manera se tiene la posibilidad de definir la tasa de depreciacion
como la tasa cambio en el precio del activo con la edad en un punto del tiempo. En
ausencia de inflacién esta definiciébn corresponde a la definicién tradicional de
depreciacion. Durante periodos de inflacién esta definiciéon sélo puede ser sostenida
si se es capaz de separar el efecto de la edad del bien, afio con afio, del cambio en
el nivel de precios. (Hulten y Wikoff 1981).

En principio el calculo de los patrones de depreciacion puede calcularse si
existiese informacién sobre los patrones de eficiencia de los bienes de capital, sin
embargo como lo sefalan Hulten y Wikoff (1996) estos no son directamente
observables por lo que su estimacién tendria que basarse en la estimacién de los
precios de adquisicion de los bienes de capital tal como lo sefiala la expresiéon

pAr - pAt—l = pkr + Z(¢ T ¢ 1—1)pkr—r
7=1

o
pA, = pA,_, = pk, — Y m_pk, .

7=1

pA; _pAt—l = pkt _th

(23
Donde th = Zmrpkt_r es la depreciacion econémica de los bienes de capital lo mismo que en el
7=1
sistema de inventarios perpetuos la depreciacion puede presentarse como la diferencia en los cambios en el precio de
adquisicion y periodos posteriores.

(23 A
th = 251 [th—f _th—T—l]
7=1

La tasa promedio de depreciacién del precio de adquisicién de un bien de capital segun la formula anterior es:

th _ i é‘[th—z- - th—r—l]
' pA;—l 7=1 th

es decir es el promedio ponderado de las tasa de remplazo

multiplicadas por el promedio ponderado de los precios futuros de adquisicién en periodo actual.
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D_ pAt,s - pAt,s+1

d,
PA

. En tal sentido y considerando la necesidad de valorar los
1,8

acervos de capital y la definiciéon de depreciacion se define un procedimiento para
solucionar tal problematica.

Esquematicamente la descomposicion en el cambio en los precios puede ser
observada a través de una matriz en donde las columnas representan el tiempo
(0,1,2....T) y los renglones la edad (0,1,2....A)Donde D es la depreciaciéon y R la
reevaluacion. ( Fraumeni Barbara (1997) )

Tiempo
Ptiempo:O edad=0 Ptiempo:l edad=0 Ptiempo:2 edad=0"""" Ptiempo:T edad =0
D
Edad Pn'empgzo edad=1 —>R— tiempo=1 edad=1 Ptiempa:Z edad=1"""" PtiempO:T edad=1
P P P P

tiempo=0 edad=A tiempo=1 edad=A tiempo=2 edad=A""""* tiempo=T edad=A

Fuente: Fraumeni Barbara. The measurement of depreciation in the U.S. National Income and Product

Account. Survey of current business, Julio de 1997, pp7-23.

La interpretacion de la matriz provee una explicaciéon simultanea de lo que es
la tasa de depreciacién de un activo y el cambio en los precios por efecto de la
inflacion. Observaciones en los precios de un activo de un afio a otro se refieren a
los cambios derivados por el envejecimiento del activo. Mientras que la los cambios
en los precios a través del tiempo refiere al cambio en los precios de un activo de
una edad determinada. La diagonal de la matriz representa el precio histérico de un
bien de capital. Esto significa que una solucion para encontrar el precio de renta de
un bien de capital sin que se tenga conocimiento del precio de renta y de los niveles
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T
de eficiencia dados en la expresion pA, | = Z¢ il I+ esla
T

siguiente:

pAz,O OpA, ds OpA, dt
= +
PA,, Os PA,, ot PA, ,

Donde s es la edad del activo t es el tiempo.

Siendo el primer término la tasa de depreciacion y el segundo el efecto del
precio sobre el activo.

Esta misma expresién pude ser presentada de la siguiente forma:

pAt’() = pA,o(r+6)—pk,,

donde el primer miembro de esta

expresion nos indica los cambios en el precio del activo expresandose con el tiempo
y el cambio en el precios del activo por efecto de la depreciacién menos la cantidad
de rentas que se espere el bien de capital obtendria. Despejando el precio de renta
del bien de capital obtendremos la siguiente expresion:

pkr,() = pAt,O(r+ 5)_ pAT,O
pk, = pA,_r+ pA,d —(pA, — pA,_)

Presentando el problema de esta manera el célculo del precio de renta de los
bienes de capital se simplifica en gran medida existiendo dos métodos para obtener
el precio de los activos con diferentes edades a saber: Analisis longitudinal y andlisis
seccional.

El andlisis longitudinal supone trazar el precio del activo a través del tiempo.
Por ejemplo si se supone que un activo fijo tiene una vida util de 10 afos y fue
adquirido en 1985, se tiene que encontrar el precio de este activo los afos
subsiguientes a su compra hasta el fin de su vida Util que es en 1995. Se tendria que
encontrar los 10 precios del activo en cada uno de estos afios y después convertirlos
a precios de un ano base.

El andlisis seccional busca los precios que ha tenido el activo en un sélo
punto del tiempo con ello se evita tener que calcular 10 relaciones de precios.
Tomando el ejemplo considerado, se tendria que buscar en 1995 el precio del activo
con un afio de antigliedad, con dos afos de antigliedad y asi sucesivamente. Este
Gltimo método simplifica enormemente los célculos y posibilita reducir las
apreciaciones que los bienes de capital sufren considerando sus probabilidades de
descompostura, por lo que es el que se usa en la estimacién de las féormulas
tendenciales.
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Cambios metodologicos del NIPA en la contabilidad de los acervos brutos de capital.

El NIPA (National Income and Product Accounts) es el sistema de cuentas
econoémicas de los Estados Unidos de Norteamérica (EUN). Este sistema se
encuentra en constante revisién para encontrar las formas mas adecuadas de
contabilizar las actividades productivas que forman parte de la economia
estadounidense. Dentro de los cambios efectuados recientemente se encuentra la
introduccién de una nueva metodologia para el calculo de la depreciacion, el cual
serd brevemente descrito en un apartado posterior. Antes de explicarlo conviene
describir la estructura contable del NIPA a fin de ubicar en donde se encuentra los

cambios en la contabilidad de los acervos. 16

El NIPA tienes cinco cuentas; al interior de cada una, los datos se encuentran
organizados en tablas donde se presenta la informacién de una forma mas detallada,
presentando los datos en billones de délares a precios corrientes y a precios
constantes de 1996. Las cuentas son:

—_

Cuenta del ingreso y producto nacional
Ingresos y gastos personales

Ingresos y gastos del gobierno
Transacciones con el extranjero

A

Ahorro e Inversiéon bruta

Ademés, en los informes del NIPA se presentan otros indicadores, como
informacién complementaria, datos sobre empleo, los cuales son:

Ingreso, empleo y producto por industria
indices de cantidad e indices de precios
Tablas suplementarias

© ® N o

Estimaciones temporales sin ajustar

El NIPA, al igual que el SCNM, ha adoptado las recomendaciones
internacionales, incluyéndolas en su sistema, sin perder la forma original de
contabilidad, la cual se distingue por ser tipicamente keynesiana, donde el Producto
Interno Bruto es el resultado de la suma del gasto de gobierno, de la inversion
privada, el consumo y las exportaciones netas. Las recomendaciones que se
incluyeron a partir de 1993, fue la integracion de tablas con el formato de sectores

institucionales. Los sectores se encuentran clasificados en:

Negocios

No agricolas

No agricolas menos hogares
Hogares

16 Véase: Bureau of Economic Analysis (1996) Bureau of Economic Analysis (1997) Bureau of Economic
Analysis (1998) y Lally, Paul R. (2004)..
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Agricolas
Instituciones y hogares
Hogares privados
Instituciones no financieras
Gobierno general

Federal
Estatal y local

Inversion bruta y consumo de capital fijo en el NIPA

La informacién sobre inversion bruta dentro del NIPA se obtiene de la cuenta 1
y de la cuenta 5. Las cuentas que dan informacién sobre el consumo de capital fijo
son la 1, 3 y 5. También presentan un renglon dedicado a ajustes por consumo de
capital, el cual es calculado a partir de las estimaciones de depreciacion de los
activos fijos, siendo utilizado en el NIPA para obtener las ganancias de las
corporaciones y los ingresos de otros tipos de negocios.

En la cuenta 2 se presenta el renglén de “Ingresos por rentas de las personas
con ajustes por consumo de capital”, el cual no sera tomado en cuenta en el presente
trabajo.

En la cuenta 1 se contabiliza el Ingreso y Producto Nacional. Dentro de esta,
del lado del ingreso, se presenta la contabilizacién de los "Ajustes por consumo de
capital", el cual se deriva de las estimaciones sobre depreciacién para activos fijos
privados, y a su vez, se utiliza para estimar las ganancias de las corporaciones y el
ingreso de otros tipos de negocios. También se encuentra el CCF para el total de la
economia y desagregado en CCF privado, CCF del gobierno y este en Gobierno
general y en empresas de gobierno. En la misma cuenta, del lado del gasto, se
obtiene la informacién de inversion bruta interna, acerca de inversion fija, dividida en
“residencial” y “no residencial”. Esta Ultima se divide en construcciones y en equipo y

software.

En la tabla 1.1 "Producto Interno Bruto", uno de los renglones de este cuadro
esta dedicado a la Inversién Bruta Interna Privada, dividiéndose en no residencial
(construcciones y equipo y software) y residencial. Para el gobierno solo se

presentan los gastos en consumo e inversion bruta.

En la tabla 1.9, se presenta el Consumo de Capital Fijo, para toda la economia
con la finalidad de obtener el Producto Nacional Neto. EI CCF se presenta para el
sector privado y para el gobierno.

En la Tabla 1.14, denominada “Ingreso Nacional por Tipo de Ingreso” se
presenta el ingreso de propietarios agricolas asi como no agricolas, ingreso personal
por rentas de propiedad y ganancias de las corporaciones, donde para cada uno de
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estos rubros se considera el ajuste por consumo de capital.

En la tabla 1.15 Ingreso Nacional por Sector, Forma Legal de Organizacion y
Tipo de Ingreso, se presentan ajustes por consumo de capital para los rubros antes

mencionados.

En la tabla 1.16 se presenta el “Producto Bruto de las corporaciones de
negocios en doélares corrientes y el producto bruto de corporaciones de negocios no
financieras en ddlares corrientes y en délares constantes”. Primero se presenta el
consumo de capital fijo para el total de corporaciones de negocios. Posteriormente se
presenta el CCF para las corporaciones de negocios no financieras, como forma de
obtener el producto neto.

- El CCF en la Cuenta 3 “Ingresos y Gastos de Gobierno”

En la tabla 3.1 “Ingresos y Gastos del Gobierno”, en la parte de adiciones, se
presenta el CCF, para el gobierno en general, que es coincidente con el CCF
presentado en la Cuenta.. Posteriormente, se presenta el CCF para el gobierno
federal (Tabla 3.2), para el gobierno estatal y local (Tabla 3.3).

En la tabla 3.7 “Gastos de consumo de gobierno e Inversiéon Bruta por tipo”.
Se divide en Federal y en estatal y local. Para el Federal se presenta para Defensa
Nacional y No defensa. Para cada uno de las categorias se presenta el CCF y la
inversion bruta, tanto para edificios como para equipo y software.

La tabla 3.10 “Gastos de Consumo para Defensa Nacional e Inversién Bruta”,
se presenta el CCF. También se presenta la inversion bruta para cada uno de los
siguientes rubros:

Construcciones
Equipo y Software
Aeronaves
Misiles
Barcos
Vehiculos
Electrénicos y software
Otro equipo
- La cuenta 5 “Ahorro e Inversion” y CCF

En la cuenta 5 se presenta la informacién que interesa en este trabajo. Se
presenta en un principio el ahorro bruto y la inversién para toda la economia,

mostrandose en la Tabla 5.1, denominada "Ahorro Bruto e Inversién.

En la tabla 5.2 “Inversion bruta e Inversiéon neta por tipo”, se comienza a
desagregar los datos que se presentan en la tabla 5.1. El CCF se presenta para la
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inversién privada fija no residencial y residencial para obtener la inversion privada

neta fija. También se muestran los datos para el gobierno.

En la tabla 5.4 “Inversiéon privada fija por tipo”, se presenta la inversion en
distintos tipos de activos. Primero, se divide en no residencial y residencial. Ya hecha
la distincién, la no residencial, se divide en construcciones, y equipo y software.
Dentro de las divisiones, se especifica el activo del cual se muestran los datos.

En la tabla 5.6 “Inversion Privada Fija en construcciones por tipo”, se presenta
informacion para todos los tipos de construcciones. En la parte dedicada a
“servicios” se encuentra Gas, que incluye la inversion realizada en transporte y
distribucion. La exploracion de gas natural y la extraccién de gas natural se
encuentran clasificadas en “extracciéon de gas”.

Y la tabla 5.16 “Cambios en los acervos netos de activos productivos (Activos
fijos e inventarios). En esta tabla se presenta un andlisis de los cambios en los
acervos netos de los activos productivos desde la apertura del balance hasta su
cierre. La tabla contabiliza los cambios en los acervos netos de los activos
productivos y muestra como la inversion, depreciacion y las perdidas por desastres
afectan los acervos y como su valor es afectado por las ganancias reales y

nominales sostenidas.

La inversién bruta fija consiste en los gastos en activos que son usados en el
proceso de produccién por mas de 1 ano. Los ajustes por reconciliacion de acervos
son deducidos de la inversion bruta por las diferencias en tiempo y el tratamiento de
los mérgenes y de las comisiones de los agentes por los activos usados. El consumo
de capital fijo, excepto perdidas por desastres, es el cargo por el desgaste del capital
privado y del gobierno en la produccion. Los cambios en los inventarios privados
muestran como cambia el volumen fisico de las compras de bienes en las empresas
privadas para usarse en la produccién de otros bienes o para reventa. Otros cambios
en el volumen de los activos, consiste en las perdidas por desastres y por guerra.
Ganancias nominales o pérdidas (reevaluacién), es el cambio en el valor de los

activos que resultan del cambio en nivel de precios.

La publicacion de las estimaciones para activos fijos y bienes de
consumo duraderos

En EUN cada ano, por medio de la BEA, (Bureau of Economic Analysis) se
publican las estimaciones para activos fijos y bienes de consumo duradero. Los
datos se organizan en 15 tablas, que incluyen estimaciones de activos fijos, acervos
netos, indices de cantidad para distintos tipos de activos, dando comienzo a las
series en 1925. Las tablas que son de interés para este trabajo, son las siguientes:

Tabla 3.- Acervos Netos a costos corrientes de activos fijos, equipo, software y
construcciones por tipo (en billones de délares, con estimaciones para final de afio)
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Tabla 5-. Acervos Netos a costos corrientes de activos fijos, por industria en
billones de délares, con estimaciones para final de afio).

En la tabla 3, se encuentra clasificado gas dentro de “construcciones”, en
servicios, como parte de “construcciones no residenciales”.

En la tabla 5, el gas esta registrado como “servicios de gas”, dentro de
“servicios eléctricos, gas y sanitarios”, en “transportacién y servicios publicos”.

Aplicacion de la metodologia de inventarios perpetuos para la
estimacion de la depreciacion y la valuacion de activos.

La aplicacién de la metodologia de estimacién de la depreciacién y evaluacion
de acervos a partir de los criterios de la contabilidad nacional es necesaria y
pertinente de realizar a fin de articular la pérdida de valor del activo con la perdida de
eficiencia en los servicios que produce. Esta misma conclusién llevo a la BEA a
cambiar sus metodologias de evaluacién de acervos y estimacién de depreciacion.
La BEA define la depreciacién, que en términos de contabilidad nacional es
denominado como Consumo de Capital Fijo (CFC) como “la declinacién en el valor
de los activos debido al uso, desgaste, obsolescencia, dafio accidental o

envejecimiento."17 (Dobbs, David T., Herman, Shelby A., Parker, Robert P., Pitzer,
John S., Triplett, Jack E., (1995), Herman, Shelby W. (2000) Katz Arnold and Shelby
Herman. (1997), Parker, Robert P. y Jack E. Triplett (1995) y Lally, Paul R. (2004).)

La depreciacién para la BEA es el consumo de capital fijo y es visto como un
costo de produccién incluido en el Producto Interno Bruto y se deduce en el célculo
de los ingresos de las empresas; ademéas es usado como una medida parcial del
valor de los servicios de los activos fijos del gobierno.

Desde la década de 1950, la BEA utiliz6 un patrén de depreciacion lineal para
todos los tipos de activos, el cual supone un monto igual de pérdida de valor de un
activo fijo para cada periodo, durante su tiempo de vida. El retiro de un grupo de
activos dependia del promedio de vida util del conjunto y del patrén Winfrey. La
combinacién de los efectos de la depreciacion lineal y de los retiros resultaba en un
patrén de depreciacién mas acelerado que el lineal, donde en los primeros afios de
vida util del activo era mas alta que en los posteriores.

Dentro del patrén Winfrey18 de retiro se incluia la obsolescencia esperada de
los activos, acortando el periodo de vida util de los activos considerados, pudiendo
dar como resultado un retiro temprano de estos.

17y.s. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis (2003), p. M-2. La BEA incluye la destruccién
de activos fijos privados por desastres naturales.
2 m

18 |4 distribuciéon Winfrey es definida de la siguiente manera V.= 1- donde: yx es la

2
a

frecuencia de la curva, yo es la frecuencia ordenada de en el momento inicial, x es la edad y a®> y m son rangos de
parametros.
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Estudios empiricos realizados en mercados de reventa de maquinaria y
equipo usado y de edificios mostré que la depreciacion para muchos activos no sigue
un patrén de depreciacion lineal. Se concluyd que para muchos activos, un patrén
geométrico de depreciacién es el apropiado. Las tasas de depreciacién geométrica
utilizadas se basan en las estimaciones hechas por Hulten y Wikoff®, las cuales
fueron modificadas para reflejar las vidas Utiles usadas por la BEA. Para algunos
activos, como computadoras, autos, misiles, factores tecnoldgicos, estudios
empiricos, justifican el uso de un patrén no geométrico de depreciacion.

Hulten y Wikoff estudiaron la relacién existente entre los patrones de

eficiencia20 y los patrones de depreciacion seguido por varios tipos de activos. La
disminucién presente y futura de la eficiencia resulta en una pérdida del valor de un
activo conforme pasa el tiempo. Se hicieron estudios para determinar que patrén de
eficiencia se acercaba mas al patréon de depreciacién mostrado en los activos
estudiados.

El modelo de depreciacion correspondiente al fendmeno observado es menos
acelerado que el lineal con una depreciacion en délares mas baja en los primeros
afos de la vida Util de un activo que en los afos posteriores. Un modelo de eficiencia
lineal asume una disminucion de la eficiencia igual en cada periodo durante la vida
del activo.

Como se menciono anteriormente, el patrén que refleja de una manera mas
adecuada la depreciacion y la pérdida de eficiencia de un activo es el geométrico. Un
patrén de eficiencia geométrico también da un patrén de depreciacién acelerado. El
patrén geométrico es un caso especial debido a que el patrén de eficiencia y el de
depreciacién tienen la misma tasa.

A partir de 1995, las metodologias seguidas para la contabilizacién del
producto e ingreso nacional en Estados Unidos fueron sometidas a revisién de modo
que se pudiera tener informacién obtener datos mas adecuados. El méas importante
de los cambios fue la introducciéon de una nueva metodologia para el calculo de la
depreciacion, siguiendo un patrén geométrico, sefialado anteriormente.

El patrén geométrico de depreciacion reemplazo al patrén lineal en el método
de inventarios perpetuos, para obtener los acervos netos, que es la primera medida
del valor de la riqueza tangible reproducible. EI método de inventarios perpetuos esta
basado en la acumulaciéon de flujos de inversion. Los acervos netos son calculados

19 La discusion sobre esta metodologia puede encontrarse en Hulten and Wikoff. (1981), Wikoff. “Economicc
depreciation and the user cost of business leased automobiles”. in Technology and Capital Formation, edited by Dale W
Jorgenson and Ralph Landraw, (1989), Jorgenson Dale W.( 1996) y Boskin, Robinson and Roberts. “New estimates of
federal government tangible capital and net investment”, en Technology and Capital Formation, editado por Dale W
Jorgenson and Ralph Landraw, (1989))

20 yn patron de eficiencia describe los servicios productivos de un activo segin su edad. La eficiencia de un
activo nuevo es normalizado a 1.0. Conforme pasa el tiempo, el valor de la eficiencia del activo serd menor a 1.
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como el valor acumulado de la inversion bruta pasada menos la acumulacién del

valor de la depreciacion pasada.

Las estimaciones de acervos netos se presentan en dos formas: en costos
corrientes y en costos reales. En costos corrientes o costos de reemplazo, el valor de
todos los activos en los acervos netos esta expresado en términos de los precios que
prevalecieron en el periodo a los que estan referidos las estimaciones de los acervos.
Las estimaciones en costos reales estan expresadas en indices de cantidad o en
dolares reales de 1992. La inversién real de un tipo dado de activo se obtiene
dividiendo la inversion en délares corrientes entre el indice de precios de activos
nuevos de ese tipo expresado en el afio base, multiplicado por cien.

El método de inventarios perpetuos plantea cargos de patrones de
depreciacion a través de perfiles de depreciacién. Estos perfiles para un
determinado conjunto de activos describe los patrones de como, en ausencia de
inflacion, el precio de un activo declina con su envejecimiento. La nueva
metodologia del NIPA para el calculo de la depreciacion usa perfiles de depreciacién
basados en estudios que describen el patrén de declinacion de precios de activos
del mismo tipo. Idealmente, los patrones de depreciacién deberian ser calculados
usando el precio de reventa de los activos no obstante no existen estudios para el
total de los activos. Los estudios que se tienen sugieren en general que los perfiles
de depreciaciéon presentan un patrén geométrico. El patrén de depreciacion
previamente utilizado era el método de depreciacion lineal, asimismo el calculo de
los acervos de capital se estimaban mediante patrones de retiro (patrones Winfrey)
alrededor de si vida util. Se suponia que una vez que el retiro hubiera comenzado se
combinaba con la metodologia de depreciacion lineal dando como resultado un
patron de depreciacion mayor que el patrén elegido existiendo inconsistencia entre
la tasa de retiro y la tasa de depreciacion.
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CAPITULO IV

LA CONSTRQCCI()N Y UTILIZA(}I()N DE LA INFORMACION PARA LA
MEDICION DE LA ROTACION DE CAPITAL EN EL SECTOR
MANUFACTURERO.

Presentacion general:

Los resultados obtenidos en los capitulos anteriores nos prepararon para
obtener una vision general de las estructuras contables, tanto tedricas como
empiricas, a fin de fijar las posiciones analiticas sobre el problema de la rotacién de
capital y la productividad del trabajo.

Una primera conclusién se establece en el hecho de que los métodos
contables (cuentas nacionales y contabilidad empresarial) dan razén de la necesidad
de estudiar el movimiento del capital sin embargo, su capacidad de especificar la
interaccién de los miltiples aspectos asociados a la rotacién del capital esta limitada
por la teoria del valor sobre la cual sustentan la explicacion de la utilizacion del
consumo y utilizacion del capital. Asi por ejemplo, el empleo del sistema de cuentas
nacionales para analizar la rotaciéon del capital se dificulta enormemente en la
medida en que este sistema de contabilidad esta estructurado con el objetivo de
poner de manifiesto las principales transacciones realizadas en la economia, asi
como las relaciones mas estratégicas del proceso productivo. Este ordenamiento
esta estructurado en forma de registros contables equilibrados, del tipo utilizado en la
contabilidad empresarial, donde los datos se clasifican de acuerdo a caracteristicas
comunes.” Las relaciones principales del proceso productivo, a las que se hace
referencia, son analizadas en una visién de interdependencia sectorial similar al
modelo Neoricardiano de produccién. En este sentido, la explicacién de la ganancia
como consecuencia de la gestién del capital sobre el proceso de produccion es
abandonado por lo que resulta muy dificil realizar procesamientos o reagrupaciones
contables y series estadisticas que nos den informacién respecto a la interrelacion
existente entre al comportamiento del volumen y patrén de utilizaciéon de las materias
primas y el valor de los acervos brutos con la productividad del trabajo. Esta relacién
como hemos visto es de fundamental importancia para establecer la eficiencia o
eficacia con la cual es gestionado el capital. Los avances recientes respecto a la
estimacion del valor de los acervos realizada por el BEA dan bases metodolégicas
para establecer la relacién mortandad del bien de capital y su valoracién monetaria.
La metodologia utilizada fue construida en principio para la construccién de funciones
de produccion sin embargo, presenta grandes problemas para ser manejada en la
construccién de dichas funciones pues el concepto de depreciacion no es similar al
concepto de productividad del capital en consecuencia, no se puede erigir una
funcién de produccién que agregue consistentemente los valores del capital
constante fijo y circulante. Por ello la explicacién sobre patrones de eficiencia y
valoracion de los bienes capital se reduce inmediatamente a la explicacion de los
ingresos o rentas que potencialmente generara durante cada periodo contable los

' INEGI (1984), p. 1.
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acervos brutos. Afirman entonces, que la cantidad de servicios que producird un
activo estara en funcién de la tasa de servicios que proporcione — la cual se
considera como un dato aislado de los proceso de produccién en los cuales estara
inserto — debe ser igual a las rentas generadas. Dado que los ingresos recibidos por
el uso del bien de capital seran adquiridos por varios afos las rentas esperadas en el
futuro tendran que ser valoradas por la tasa de interés de largo plazo. Es decir un
gran esfuerzo de investigacion respecto a la explicacion sobre patrones de eficiencia
queda reducido para su aplicacion a la existencia de la tasa de interés de largo
plazo. (Harcourt (1968), Harper, Berndt and Wood, en Dale W Jorgenson and Ralph
Landraw (1989), Mansfield, Edwing en Mansfield Edwing (1996), Pearce F. en
Patterson and Schott Kerry (1979))

La contabilidad empresarial si bien presenta una estructura de registros
temporales de los gastos y los ingresos de las diversas empresas adolece de tres
limitantes a saber: 1.- No atiende el proceso de produccién como un elemento
determinante para estimar el registro de los datos y 2.- no distingue entre las fases
de produccién y circulacién. 3.- los métodos de depreciacién que manejan son
simplemente una asignacién contable del valor original de los acervos a lo largo de
la vida util de éstos

Sin embargo, se puede aproximarse a la descripcién y comprension del
proceso de produccion., estableciendo un método de depreciacion que refleje la
relacion entre mortandad y valor de monetario de los bienes de capital; separando
del flujo de ingresos y de egresos la parte del capital que es capital dinerario
(seguros, deudas, capital trabajo y ganancia, intereses etc.) de la parte del capital
que aparece como capital productivo (plantas edificios, materias primas, mercancias
por vender) y considerando como costos de produccion todos aquellos gastos que
entran en la cuenta de gastos generales y que son gastos propios y necesarios del
capital que es productivo a saber; costos de mantenimiento y almacenamiento.

Se puede afirmar que de las estadisticas nacionales sélo los censos
industriales presentan una similitud contable cercana a la descripcién de los
procesos de produccién permitiendo una primera aproximacion del proceso real de
conformacién del circuito del capital en el ambito agregado. Evidentemente la
construcciéon de la informacion a partir de esta fuente presenta cambios
metodolégicos respecto al nimero de empresas que constituyen el universo
censado, la estabilidad de las empresas que participan, los formatos usados de
censo en censo y fundamentalmente que los acervos de capital y la formacién bruta
son evaluados a precios de adquisicion.

No obstante, los censos industriales tienen la particularidad de contener las
categorias que se necesitan para el andlisis del ciclo de rotacién de capital a saber:
Permiten determinar los montos desembolsados anualmente en capital constante
circulante (materias primas y auxiliares), siendo su Unica limitante que no considera
que tanto de estos insumos fueron comprados en periodos anteriores al ano en que
se registraron, en capital constante fijo y nos da informacién necesaria para calcular
el nimero de horas hombre - trabajadas. Asimismo, presenta informacién sobre los

acervos de capita por tipo de bien permitiendo con ello calcular, a partir de sus
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propios datos, y sin necesidad de informacién de otras fuentes estadisticas, el
crecimiento de sus acervos y de su desgaste por el uso (depreciacion) en términos
monetarios. Con esta informacion es posible reconstruir una evaluacién de los costos
de produccién en la cual quede incorporado la depreciacion.

La ganancia entonces puede ser determinada como resultado de la diferencia
del valor de los productos elaborados menos sus costos de produccién, logrando asi
establecer la relacién entre ganancia y proceso productivo. Es decir el
comportamiento de los costos de produccién — originados por la gestion capitalista
de los procesos de produccién y de las variaciones en los precios relativos de las
mercancias que forman parte del consumo productivo de los obreros y que son parte
del capital constante circulante — y los cambios en los precios de las diversas
mercancias finales como parte del proceso de la competencia son los que explican
la ganancia.

Por otra parte distingue claramente los gastos que no estan relacionados con
el proceso de produccién a saber: Gastos improductivos y nos permite con ello un
calculo mas certero sobre el las ganancias reales de los capitalistas.

Otro elemento importante de los datos censales es que proporcionan
informacion a nivel de establecimientos lo que permite determinar los patrones de
acumulacién y reproduccion que han sido impuestos por la estructura de
competencia como resultado de la apertura comercial y la menor participacién del
estado en la esfera productiva para las diferentes empresas que componen la
industria manufacturera nacional. Los censos si bien no dan informacién directa de la
distribucién de los acervos por tamafio de establecimiento si admiten, a partir de los
datos registrados, construir metodologias para asignar los acervos de capital por tipo
de bien y tamafo de establecimiento. Permitiendo analizar los patrones de
acumulacién seguidos por los diferentes segmentos que la conforman a fin de
analizar sus légicas de competencia y entender con ello, el comportamiento de los
grandes agregados macroeconémicos. Ademdas es imprescindible estudiar los
procesos de explotacién a los que ha sido sometida la fuerza de trabajo y establecer
de esta forma las estrategias seguidas por el capital en general para someter a la
clase trabajadora a procesos de sobreexplotacion. Los datos censales y su
estructura contable permiten aplicar los conceptos y categorias contables
desarrolladas el capitulo Ill y tener con ello una primera aproximacién del
comportamiento de los diferentes capitales privados e independientes a partir de
categorias marxistas. En particular se estimo la variable costo de venta el cual es la
suma de insumos, salarios, gastos administrativos y depreciacion. Con esta
agregacion se taso la ganancia real de los capitalistas. Dicha ganancia difiere
sustancialmente el concepto de valor agregado censal el cual no es mas que
diferencia entre valor bruto de la produccién menos insumos. No se considera por
tanto ni los gastos administrativos, ni la depreciacién. La contabilidad que guié la
estimacion y reagrupamiento de los datos es la siguiente:
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Los circuitos de capital a partir de los censos industriales.

Las fuentes de informacion consideradas.

El andlisis del impacto del proceso de globalizacion de la industria
manufacturera mexicana debe ser analizada a partir de los diferentes
establecimientos que la componen dado que la manufactura mexicana esta
conformada por un gran nimero de micro, pequefas y medianas empresas
cuya insercidon al mercado capitalista es muy diversa y contradictoria por
tanto, hablar de la industria manufacturera en general resulta en una
abstraccion sin utilidad analitica en la medida en que no permite determinar
la heterogeneidad existente en esta actividad econémica. La ausencia de
informacion de que razén del comportamiento productivo y competitivo de
los diferentes establecimientos que forman parte de la industria
manufacturera hace necesario la aplicacion de técnicas estadisticas que
subsanen esta carencia y que posibiliten, al ser aplicadas, dar razén de los
impactos sociales de la globalizacion en la capacidad productiva de la
industria manufacturera nacional. La definicibn de micro, pequenas y
medianas empresas -MIPyME- incluye wuna gran variedad de
organizaciones industriales y comerciales con un rango de eficiencia y
competitividad muy amplio cuyas légicas de comportamiento van desde
simplemente garantizar la supervivencia de la familia, a una compania muy
ineficiente la cual no pudo crecer, a una empresa que ofrece sus servicios
en el ambito local, o una empresa que crece rapidamente o como
componente de una red productiva que compite a escala internacional. La
actual crisis ha provocado la aparicion de un nuevo tipo de empresas cuya
principal caracteristica es que funcionan a muy pequefa escala la cual
denominaremos microempresas: Sin embargo, lo que caracteriza a las
MIPyMES es la importancia que han adquirido en las uUltimas décadas dentro
de la economia mundial respecto a la generacién de empleo. En la dltima
década, la micro, pequena y mediana empresa se ha constituido en el mas
importante generador de empleo. Empujadas por las recurrentes crisis
econdmicas y el desempleo, las MIPYMES apuestan a la subsistencia y
luchan por crecer en un entorno adverso, en el que su principal mercado, el
local, empieza a ser asediado por las importaciones. Como se comento la
construccion de informacién estadistica anual a nivel de establecimientos es
practicamente inexistente. La Unica fuente que da razén de comportamiento
econdémico de los establecimientos son los censos industriales. Las fuentes
que generan datos anuales sobre el comportamiento de la industria
manufacturera son la encuesta industrial anual (EIA) y la Encuesta industrial
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mensual (EIM). Amabas tienen como marco de referencia analitico las
clases econémicas y su nivel de agregacion esta ubicado a nivel de sector,
subsector, rama y clase de actividad econémica. Es importante mencionar
que los datos que contienen la EIA no representan una estimacién para el
total del pais, sino que son resultado directo de la muestra considerada en la
encuesta, es decir, no se trata de cifras expandidas representativas del
total nacional. Los datos histéricos de la encuesta no pueden ser analizados
de manera integral como serie histérica pues la encuesta ha cambiado su
cobertura.? Otra limitacion que presenta la EIA reside en que del universo
censal de unidades econémicas existentes en 1993, base de los
resultados actuales de la encuesta contempla, aproximadamente, el 65% del
personal ocupado y el 85% de la produccion bruta total. Esto significa que
la muestra de estudio incluye a los establecimientos mas importantes del
universo censal, por lo que sus resultados son indicadores que
reflejan el comportamiento de los estratos grandes del sector manufacturero
y se excluyen los establecimientos maquiladores de exportacion, los de la
petroquimica basica y refinacion. Es decir, la EIA analiza el
comportamiento de la industria manufacturera a partir de los grandes
establecimientos  dedicados al mercado nacional e internacional no
magquilador. Respecto a la EIM como se menciono cuenta con el mismo
tamafo de muestra, cobertura y clasificador que la EIA, sin embargo difieren
en la amplitud de la tematica de investigacion ya que la EIM considera un
menor nuamero de variables a saber: personal ocupado, remuneraciones,
horas trabajadas, dias efectivamente trabajados, ingresos por servicios de
maquila, valor de la producciéon y ventas netas. Los resultados de dicha
encuesta por su periodicidad se consideran de coyuntura o corto plazo. Esta
encuesta tiene como marco estadistico de referencia el Censo Industrial
que se lleva a cabo cada cinco anos, por lo cual el directorio censal es el
marco poblacional, de donde se seleccionan las principales clases de
actividad y los establecimientos mayores, cuya variable de seleccion es el
valor de la produccion; en donde el esquema de muestreo es
deterministico. En cuanto al disefo muestral esta encuesta incorporé
establecimientos a la muestra que permitiera cubrir como minimo el 80% del
valor de la produccién reportado en el Censo para cada clase de actividad
seleccionada, excepto en aquellas muy dispersas. Por lo anterior, la EIM
cuenta con una cobertura global de aproximadamente el 80% del Sector
Manufacturero. Es decir la EIM tiene una representatividad mucho mayor

2 La Encuesta Industrial Anual (EIA) surge en 1963, afio durante el cual se captaban 29 clases de actividad
econdmica. Con la finalidad de garantizar que la EIA fuera cada vez mas representativa, como indicador del
comportamiento econémico del sector manufacturero, a través del tiempo se han efectuado modificaciones en
la cobertura. Asi, las actualizaciones han sido en 1976, 1987 y 1994; afos en que se han investigado 57, 129y
205 clases de actividad econémica, respectivamente.
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respecto al universo que la EIA aunque el numero de variables que capta en
mucho menor que la EIA. Por lo explicado, se puede afirmar entonces que
de las estadisticas nacionales sélo los censos industriales tienen la
particularidad de contener las categorias que se necesitan para el andlisis
del ciclo de rotacion de capital a nivel de establecimientos a saber: registran
los montos desembolsados anualmente en capital constate circulante
(materias primas y auxiliares), siendo su Unica limitante que no considera
que tanto de estos insumos fueron comprados en periodos anteriores al afo
en que se registraron — y nos da informacién necesaria para calcular el
numero de horas hombre - trabajadas. Asimismo, presentan datos sobre los
acervos de capital por tipo de bien permitiendo con ello calcular, a partir de
sus propios datos, y sin necesidad de informacién de otras fuentes
estadisticas, el crecimiento de sus acervos y de su desgaste por el uso
(depreciacion) en términos monetarios. Con esta informacién es posible
reconstruir una evaluacion de los costos de producciéon en la cual quede
incorporado la depreciacion. La ganancia entonces puede ser determinada
como resultado de la diferencia del valor de los productos elaborados menos
sus costos de produccion, logrando asi establecer la relaciéon entre ganancia
y proceso productivo. Es decir el comportamiento de los costos de
produccién — originados por la gestién capitalista de los procesos de
produccién y de las variaciones en los precios relativos de las mercancias
que forman parte del consumo productivo de los obreros y que son parte del
capital constante circulante — y los cambios en los precios de las diversas
mercancias finales como parte del proceso de la competencia son los que
explican la ganancia. Por otra parte, en los censos industriales se distingue
claramente los gastos que no estan relacionados con el proceso de
produccién a saber: Gastos improductivos y nos permite con ello un célculo
mas certero sobre el las ganancias reales de los capitalistas. Puede
afirmarse entonces que los censos econdémicos son una fotografia
quinquenal completa de los principales resultados contables de los diversos
establecimientos que componen la industria manufacturera. En esta
perspectiva, y ante la ausencia de informacién a nivel de establecimientos,
la utilizaciéon plena de la informacion censal, a partir del objetivo de esta
tesis, consistia en determinar las metodologias que posibilitaran establecer
una secuencia de datos que admitieran articular los datos quinquenales a fin
de establecer la secuencia de comportamientos que factiblemente
representaran o explicaran el movimiento real contable de los diferentes
establecimientos. La construccién de dicha serie tiene por objetivo crear
series de costos y produccién que dan como resultado el célculo de la
ganancia sobre comportamientos reales y esperados del proceso de
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produccién. La informacién de censos econdmicos registra el gasto realizado
anualmente por los diferentes establecimientos a partir de su actividad productiva. Lo
cual estd lejos de describir el proceso real de produccién pero es un primer
acercamiento para especificar cémo se establecen la relacién entre ganancia y
produccién a nivel de las estadisticas oficiales. Utilizando los resultados analiticos
obtenidos en el capitulo Ill de esta tesis hicimos las adecuaciones contables
necesarias para poder estimar el ciclo del capital.

En base a esta informacién se puede ir definiendo un primer esquema de
rotacién de capital el cual se presenta sintéticamente a continuacion.

MP

CCF Acervos
Depreciacion

CCC Gasto anual

de Materias Primas.

............................ P (anual).....M"(valor bruto de la produccién anual)....D’(ventas totales anuales)

Pago total anual
de sueldos, salarios y prestaciones.

De este esquema contable se dedujo la necesidad de establecer series
estadisticas que permitieran determinar tendencias en el comportamiento de las
variables que explican el proceso de produccion para el conjunto de los
establecimientos que conforman la industria manufacturera. Con estas series se
pudo determinar la tasa de explotacién de la fuerza de trabajo, la composicién
organica de capital y la tasa de ganancia. Consideramos necesario mantener esta
terminologia en la medida en que se demostr6 que la gestion del capital del proceso
de produccion se orienta a la extraccién del plusvalor lo cual es independiente del
sistema de precios en los cuales se opere.

La secuencia de interpolacion de datos que se realizo se aplico para
periodos relativamente cortos 5 afos, con lo cual la informacién censal
posibilita anclar la informacién cada 5 afos y corregir la tendencia
proyectada en forma tal que no se considere extrapolaciones de muy largo
plazo sin que se pueda aplicar mecanismos de control con datos reales. No
obstante lo anterior, es claramente insuficiente suponer que la existencia de
datos censales cada 5 anos permite establecer tendencias reales del
comportamiento de las variables que determinan los costos de produccion y
el valor del producto. Ante ello, y para verificar si la secuencia de datos
proyectada era la adecuada, en el sentido de que reflejaba el
comportamiento tendencial de los costos de produccién y de la produccién,
se procedié a analizar la informacién procedente de la EIM del Banco de
México (Banxico) y del Sistema de Cuentas Nacionales (SCN) respecto al

comportamiento tendencial de las variables consideradas en los censos. La
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informacion utilizada de la EIM para verificar si las proyecciones generadas
fueron los indice correspondientes a las variables de personal ocupado,
horas - hombre trabajadas remuneraciones medias por persona y por
hora-hombre a nivel de total de la muestra de la encuesta. Los principales
resultados fueron que las proyecciones estimadas en dblares corrientes de
las remuneraciones si seguian la tendencia que marcaba los indices de la
EIM. La limitacién que se observo se da en que las variaciones son mas
pronunciadas en nuestra proyeccion aspecto que se explica porque los
datos que se calculan contienen el comportamiento de todos los
establecimientos de la industria manufactura. Respecto al Banxico se
procedié a analizar si la serie calculada de Formacion Bruta de Capital
(FBK) por destino era consistente en cuanto a sus tendencias con las
estimaciones de formacion bruta de capital fijo por destino estimadas por el
Banxico para la industria manufacturera (Banxico (1997)). El resultado
comprueba que presentan la misma tendencia aunque en términos de valor,
la serie estimada por nosotros esta por arriba de la serie de Banxico, lo cual
es esperado pues esta serie s6lo considera a las grandes empresas. En
relacion al SCN se utilizaron las series que estiman el indice de volumen
fisico de produccién de la industria Manufacturera® para comparar si las
extrapolaciones generadas con la informacién censal sobre produccién
bruta e insumos en délares corrientes seguian las mismas tendencias que el
indice de volumen fisico de produccion de la industria manufacturera. La
deduccién fue que efectivamente la proyeccion de las variables en
produccién e insumos corresponde a la tendencia del comportamiento del

indice del volumen fisico de la industria manufacturera.

Los determinantes de los flujos y acervos de capital pueden ser expresados
analiticamente de la siguiente manera a partir de la informacién censal.

Acervos de capital constante fijo.

* El indicador de INEGI tienen un amplio apoyo informativo. Para 1993 se conté con el Censo de Manufacturas, con
la Encuesta Industrial Mensual ampliada de 129 a 205 clases de actividad y con la Estadistica Mensual de la
Industria Maquiladora de Exportacion. Adicionalmente, las camaras y asociaciones de productores, asi como otras
instituciones publicas y privadas, junto con investigaciones directas, complementaron los requerimientos del sector.
Cabe sefalar, en particular, que las 205 clases de la nueva Encuesta Industrial Mensual correspondientes a mas de
5,000 establecimientos, incluyen casi 6,000 productos, con lo cual el indicador mensual presenta una cobertura
de alrededor del 82% del PIB de 1993 de las industrias de transformacién; a su vez, la compilacién de las
magquiladoras de exportacion cubre el universo. En conclusién la comparacion realizada con esta fuente permitia
verificar si los datos de insumos y de produccién proyectadas eran adecuados para determinar la tendencia del costo
de produccioén y de la produccién.
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Donde: ANO = Acervos netos ario 0.

FBK i = Formacion Bruta de capita afio i.

a(l- Ol)l -1, Patrén de depreciacion geométrico.

IPi= indice de precios

| = al factor de descuento o tasa de interés.

Flujo de capital constante fijo.
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Gastos de capital constante circulante anual:

T

Flujo de capital constate circulante quinquenal.

Fowint

n—-1 "
fCC5= CCeo (1+g) donde g = { /V‘”‘”ﬁ”‘”]
valorinicial

Flujo de capital constante circulante.

[a(l—a)i - lFBIﬂ .

1P
n

CCc= Gastos anuales registrados por los diferentes establecimientos.

+FBK
n

fCCc = Gastos anuales registrados por los diferentes establecimientos/ unida de
tiempo de compra (anual, semestral, trimestral, semanal.)
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Gastos de capital variable.

CV = gastos anuales realizados en sueldos y salarios realizados por los diferentes
establecimientos

Flujo de capital variable guinguenal.

n-1 .
CV5 = CV (1+g) donde g = { \/W]
valorinicial

Flujo de capital variable.

fCv= gastos anuales realizados en sueldos y salarios realizados por los diferentes
establecimientos/ unida de tiempo de contratacion (anual, semestral, trimestral, semanal.)

Plusvalor anual.

PV = Valor de los productos elaborados anuales - (anuales, semestrales, trimestrales,
cuatrimestrales y semanales) — costos de ventas anuales (anuales semestrales,
trimestrales, cuatrimestrales y semanales)

Flujo de Plusvalor quinguenal.
n-1 -
PV 5 =PV (1+g) donde g = \/@
valorinicial

Flujo de Plusvalor
fPV=_Valor de los productos elaborados - (anuales, semestrales, trimestrales,

cuatrimestrales y semanales) — costos de ventas (anuales semestrales, trimestrales,
cuatrimestrales y semanales)

El calculo estadistico de las anteriores variables se llevo acabo después de un
reagrupamiento que permitiera mantener las igualdades contables censales mas
importantes. A fin homogenizar las unidades monetarias se expresaron las series a délares
corrientes con el objetivo de formular las relaciones de rentabilidad en precios corrientes y
que al mismo tiempo reflejara el efecto de la inflacién. La expresion en precios constantes
de todas las variables consideradas sélo puede realizarse utilizando el indice de precios al
consumidor, pues es la serie mas larga de indices de precios con los que se cuenta, lo cual,
como se explicard, presenta grandes limitaciones en cuanto a la mediciéon del cambio de
precios relativos. Por esta razén es que se reexpresaron las series de pesos corrientes a
doélares corrientes. El trabajo metodolégico para la construccion de las series estadisticas y
su reelaboracién contable se explica a lo largo de este capitulo.

Estimacion del consumo de capital constante fijo y la evaluacion de acervos y de
la depreciacion a partir de censos industriales, 1965-2003.

Para estimar tanto el valor del capital constante fijo y su depreciaciéon se tuvo
que utilizar el método de inventarios perpetuos. Este método como se recordara ha
sido utilizado desde hace mucho tiempo para estimar la capacidad utilizada a partir
de la contabilidad nacional (OCDE 2001). Como exponemos en el capitulo 2 este
método ha sido perfeccionado a partir del célculo de patrones de eficiencia de los
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bienes de capital. La utilizacién de esta metodologia se explica a continuacién y da
contenido analitico a las formulas presentadas con anterioridad que dan razén del

monto de depreciacién y tasaciéon en términos monetarios del capital constante fijo.

Método de inventarios perpetuos.

El método de inventarios perpetuos tradicional, a precios histéricos,
matematicamente se define de la siguiente forma: (OECD (2001)

K=¢,,+¢ +..+¢ .1 ,. Esta expresion es equivalente a

a
K., = Zi:o¢ .., . Donde K, .= Al valor de los acervos de capital en el

inicio del periodo de andlisis, @ ; es el patron de eficiencia de los activos fijos e /,_;

es la cantidad de bienes de capital adquiridos al momento t con una edad de i
unidades de tiempo.

El modelo entonces requiere de 3 variables para poder aplicarse a saber: Un
valor de los acervos brutos o netos en un tiempo inicial, la definicién de un patrén de
eficiencia, construido sobre la base de los datos técnicos de la inversion fisica en
bienes de capital, y una serie en valor de la formacién bruta de capital (inversién).

Valor inicial de los acervos brutos.

Mas que un referente estadistico, el valor inicial de los acervos brutos (netos)
constituye, desde el punto de vista de la metodologia de inventarios perpetuos, la
determinacién del escenario tecnolégico a partir del cual se analizard el
comportamiento de los acervos brutos y de sus depreciacién, considerando su
capacidad de generar servicios para la produccion de bienes.

Para estimar el acervo se tomé en cuenta el dato de los acervos netos de
capital del afio de 1965 suponiendo que este valor da cuenta del valor real de los
acervos en dicho afo. Dicho valor es proporcionado por el censo en cuestion.

La formacidn bruta de capital fijo.

Lo primero que se efectud fue recabar los datos de Formacién Bruta de
Capital de los Censos Industriales del periodo de 1965 a 2003. Como se sabe, los
Censos Industriales son publicados periédicamente, cada 3 o 5 afos, por lo cual se
utilizaron metodologias para calcular o estimar los datos que hacian falta para
completar la serie. En este caso, existen Censos Industriales para 1965, 1970, 1975,

1980, 1985, 1988, 1993, 1998 y 2003. Dado que no se tenian los datos intermedios
en los que se publican los Censos, los datos fueron estimados mediante dos
metodologias a saber: Tasas de Crecimiento y Suavizamiento Exponencial.

1. Primero se ocuparon tasas de crecimiento. Este método es utilizado para estimar
datos que no se encuentran recavados por ninguna fuente como es el caso. La formula
utilizada es:
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afiofinal
n | SR
afioinicial

2. El segundo paso fue el estimar la serie utilizando el método de suavizamiento
exponencial. Este método se utiliza para proyectar datos dando una ponderacién mayor a
las observaciones mas recientes. Este método permite establecer un algoritmo cuya

expresion es la siguiente:
F =X +a-0X +al-0*X _+al-orX _+al-a'X  +al-aPX _+-+al-a)¥ X +o(l-a)VF
1 -1 -2 -3 -4 -5 1—(N-1) 1—(N-1)

Donde F son las estimaciones, X son las observaciones y ¢ es la ponderacién dada
a las observaciones. Para este estudio se igualé el coeficiente alfaa 0.9y 0.1.

El resultado de aplicar estas metodologias fue el siguiente:

El método de suavizamiento exponencial permite expresar la serie de manera mas
homogénea es decir, con menos saltos o cambios abruptos pero sin mantener las
igualdades contables entre censo y censo. El método de tasas de crecimiento aunque
presenta mas variaciones, por la forma en que es construido, nos admite mantener las
igualdades contables que se tienen en los censos. Dada la necesidad de tener un control
sobre las estimaciones, se decidi6 utilizar este método para el célculo de la serie de
formacién bruta de capital. El efecto en el comportamiento estadistico al utilizar este método
es que las series en ciertos momentos presentan saltos importantes derivados
fundamentalmente de fenémenos monetarios lo cuales fueron suavizados aplicando tasas
de paridad cambiaria peso délar. La explicacién al respecto posteriormente se dara.

A fin de observar si las serie calculada tenia una consistencia en cuanto a su
tendencia se decidi6 compararla con las estimaciones de formacién bruta de capital fijo
estimadas por el banco de México para la industria manufacturera (Banxico (1997)) el
resultado comprueba que presentan la misma tendencia aunque en términos de valor, la
serie estimada por nosotros esta por arriba de la serie de Banxico, lo cual es esperado pues
esta Ultima serie s6lo considera a las grandes empresas.

Grafica 1. Formacion Bruta de Capital Estimaday Banxico. 1965-2003
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Dado que la FBK era una serie agregada y no venia distribuida por tipos de acervos
se utilizd el porcentaje que representan los acervos brutos por tipo de bienes de capital en la
industria manufacturera en sus cuatro componentes principales: 1) maquinaria y equipo de
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produccion; 2) edificios, locales y otras construcciones e instalaciones; 3)terrenos® y
4)mobiliario, equipo de transporte y otros activos fijos, a fin de distribuir la formacién bruta de
capital entre por tipo de bienes.

La definicidn de un patron de eficiencia.

Las trayectorias en los patrones de eficiencia que actualmente son usadas, a
nivel internacional, son béasicamente tres a saber: eficiencia constante, lineal y
geométrica. Los patrones de eficiencia reflejan las formas como los bienes de capital
van perdiendo capacidad de generar servicios en el tiempo por el uso y la edad,
teniendo en cuenta que se les proporciono un mantenimiento normal. El patrén de
eficiencia constante nos indicaria que durante toda la vida atil del bien de capital su
capacidad de generar servicio no decae pero llegado un punto en el tiempo el bien
de capital deja de funcionar y tiene que ser remplazado totalmente. El patron de
eficiencia lineal nos sefal que la capacidad de generar servicio decae de manera
constante durante toda la vida util de los bienes de capital. Por Ultimo, el patrén de
eficiencia geométrico nos muestra que los bienes de capital al inicio de su vida util
pierden mas rapido su capacidad de generar servicio y posteriormente, a la mitad de
su vida util, la pierden de manera lenta.

Las propiedades de estos patrones de eficiencia se asocian a dos variables:
la vida util estimada de los bienes de capital y la tasa de mortandad. En términos
técnicos la vida util tendria que coincidir con la tasa de mortandad. Sin embargo,
existen bienes de capital en donde la obsolescencia tecnoldgica, y por tanto la
mortandad de los bienes de capital, es acelerada aunque su vida Util no se haya
agotado. Tal es el caso de los equipos de cdmputo y sus periféricos. Tanto la vida Util
como la tasa de mortandad son estimadas a partir de diferentes fuentes. °

A la FBK por tipo de bienes construida se le aplicé el promedio de tasas de
depreciacién que se consulté en el Survey Of Current Business, julio de 1997,
Pag.18. Tabla N® 3, a fin de calcular la depreciacion asignada afo con afo.

Los promedios utilizados son resultado del cuadro siguiente:

* Para los fines de la investigacion este componente ha quedado parcialmente fuera del trabajo, pues no se evalud la
deplecion de los recursos naturales.

5 Agencias de gobierno especializadas. Algunos paises registran estadisticas sobre la fecha de construccién y retiro de
acervos fijos tales como vehiculos, aeronaves, aparatos de demolicién, ferrocarriles, barcos etc., Que pueden ser
usadas para estimar la vida Gtil de los acervos. También, los productores de bienes de capital necesitan saber la
estructura de edad de sus activos vendidos para estimar su demandas futuras, Por estas razones asociaciones de
productores y revistas técnicas dan informacién sobre la vida Util de los bienes de capital, mucha de la cual es
ampliamente usada por agencias gubernamentales de estadistica para estimar la vida util de los acervos.

Panel de expertos. En muchos paises se publican estimaciones sobre la vida util de los acervos a partir de las
experiencias de un grupo de expertos. Estos consejos se conforman a partir de una muestra representativa de
ingenieros de produccion ubicados en determinados segmentos de la industria.

Firmas que producen bienes de capital. La tltima fuente de informacion la constituye las propias firmas productoras de
bienes de capital. A éstas se les pregunta la vida normal estimada para diferentes clases de equipos. Como se ha
comentado las companias de bienes de capital necesitan tener estimaciones realistas sobre las condiciones en las
cuales son usados sus productos a fin de que puedan estimar las tasas de crecimiento en su produccién y satisfacer
las demandas futuras que enfrentaran.
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Cuadro 1. PROMEDIO DE TASAS DE DEPRECIACION Y VIDA UTIL.

( ESTADOS UNIDOS DE AMERICA)

TIPO DE ACTIVO

MOBILIARIO, EQUIPO DE TRANSPORTE Y OTROS ACTIVOS FIJOS
MAQUINARIA DE OFICINA, COMPUTO Y
CONTABILIDAD.
ANTES DE 1978
1978 Y DESPUES
FOTOCOPIA Y EQUIPO RELACIONADO
TRANSITO DE PASAJEROS LOCAL E INTERURBANO
SERVICIOS Y ESTACIONAMIENTO
MOBILIARIO DOMESTICO E INSTALACIONES
OTRO MOBILIARIO
SUMA:
PROMEDIO:
MAQUINARIA Y EQUIPO DE PRODUCCION
MOTORES DE VAPOR Y TURBINAS
MOTORES DE COMBUSTION INTERNA
MAQUINARIA INDUSTRIAL ESPECIAL n. e. c.
INDUSTRIAL GENERAL, INCLUYENDO EQUIPO
PARA MANEJO DE MATERIALES
TRANSMISION ELECTRICA, DISTRIBUCION Y
APARATOS INDUSTRIALES
TRACTORES DE CONSTRUCCION
MAQUINARIA PARA LA CONSTRUCCION EXCEPTO TRACTORES
MINERIA Y MAQUINARIA PARA PETROLEO DE CAMPO
MAQUINARIA PARA LA INDUSTRIA DE SERVICIOS:
MAYOREO Y MENUDEO
OTRO EQUIPO ELECTRICO
OTRAS INDUSTRIAS
SUMA:
PROMEDIO:

EDIFICIOS, LOCALES Y OTRAS CONSTRUCCIONES E INSTALACIONES

EDIFICIOS INDUSTRIALES

OFICINAS MOVILES

EDIFICIOS DE OFICINA

ALMACENES COMERCIALES

OTROS EDIFICIOS COMERCIALES

EDIFICIOS DE RECREACIONES Y DIVERSION
TODOS LOS DEMAS EDIFICIOS NO GRANJEROS
SUMA:

PROMEDIO:

SUMA TOTAL:

PROMEDIO TOTAL:

TOMADO DE: SURVEY OF CURRENT BUSINESS, JULIO DE 1997. PAG.18. TABLA N¢ 3.

DEPRECIACION

0.2729
0.3119
0.1800
0.1232
0.1725
0.1375
0.1179
1.3159
0.187985714

0.0516
0.2063
0.1031

0.1072

0.0500
0.1633
0.1550
0.1500

0.1650
0.1834
0.1100
1.4449
0.131354545

0.0314
0.0556
0.0247
0.0222
0.0262
0.0300
0.0249
0.2150
0.030714286
2.9758
0.119032

VIDA UTIL
(ANOS)

14
10
12
14
74
1

32

16

16

33

10
11

10

15
168
15

31
16
36
40
34
30
38
225

467
19
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Con la tasa de depreciacion calculada se procedié a aplicar el método de

depreciacién geométrico el cual se define de la siguiente manera

, R
d.G =6 G(1- 6 G)"ysu patron de deprecion es 5 G = T donde R es

el porcentaje de calculo de depreciacion de doble declinacién y T la vida util del activo e i es
la edad del bien.

Con la informacién recabada se comenzé el célculo los acervos netos de capital para
el periodo 1965-2003, a precios de adquisicién®.

AN = AN
0 0

_ _ il
ANl = AN0+FBK1 [0{(1 a) ANO}
i-2 i—1
AN_ = AN +FBK +FBK_—|o(l-)' ~“AN 1- FBK
, o+ FBK +FBK, [a( a) o +a(l-a) J

_ [ i3 -2 -l
AN, = AN + FBK, + FBK,, + FBK, [(1(1 o) AN +ati-a) T2FBK +al-a) FBKJ

El Método de inventarios perpetuos a precios corrientes y/o constantes.

Las estimaciones de los flujos de inversién de capital y su depreciacién, una
vez aplicado patrones correctos de depreciacion a las series monetarias, nos arrojan
valores a precios de adquisicién. El precio de adquisicion de los activos y la
depreciacién calculada no puede ser utilizado para estimar el valor de los activos a
nivel agregado pues se estaria sumando unidades de medida de valor que no
reflejan la misma capacidad adquisitiva de la moneda.

Para poder tener una perspectiva inter temporal, tanto de la depreciacién
anual como la acumulada, y al mismo tiempo, tener un valor de los acervos acorde a
su capacidad de servicio, es necesario expresar los valores histéricos a precios
corrientes y posteriormente expresarlos en unidades monetarias de un afio base
(precios constantes). Procesos inflacionarios o deflacionarios acentian los
problemas creados por los cambios en los precios en los bienes individuales de
capital. El objetivo es examinar la medida de la depreciacién con el supuesto de

precios corrientes.

Para tal fin se define el modelo de inventarios perpetuos a precios constantes:

® Es a precios en el afio en que se tomaron los datos para el censo.
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Lo que se agrega en la igualdad, respecto al modelo de inventarios perpetuos
a precios de adquisicion, son los indices de precios que permiten expresar la serie en
unidades monetarias homogéneas.

Los cambios en los precios de una canasta de mercancias son expresados a
partir de indices de precios. Para el caso de los bienes de capital, la construccion de
indices reviste una gran dificultad en la medida en que muchos de estos bienes son
Unicos. Este es el caso por ejemplo de edificios, maquinaria pesada para
construccién, aviones, barcos y los gasoductos. La aplicacién de trayectorias de
depreciacién geométricas implica que los activos mantienen por mas tiempo su valor
por lo que la reexpresién a precios corrientes de sus valores originales cobra una
mayor relevancia. La reexpresién del valor de los acervos debe de reflejar la
capacidad de reposicién de la capacidad instalada. El error en la estimacion del
valor de los acervos si se ocupan indices de precios incorrectos para deflactar,
puede ser de la misma magnitud que el utilizar inexactas estimaciones sobre la vida
util de los bienes de capital o inadecuadas funciones de mortalidad. Es decir, se
podria subvaluar o sobrevaluar la capacidad instalada con la consecuencia de
subestimar (sobreestimar) los fondos de acumulacién para la reposicién de la
infraestructura fisica.

La metodologia del sistema de cuentas nacionales internacional da las
siguientes recomendaciones para construir indices de precios para la formacién bruta
de capital y de inventarios: “Se recogen series independientes de datos respecto al
incremento de existencias y a la formacién bruta de capital fijo. En cada caso las
series se clasifican segin la clase de actividad de los productores que hacen los
gastos y segun la clase de mercancias en la que se hacen estos gastos. Las series
sobre el incremento de existencias y sobre la formacién bruta de capital fijo se miden
en las diversas bases de valoracion como salidas de las cuentas de formacion de
capital de las industrias de los productores de servicios de las administraciones
publicas y de los productores de servicios privados no lucrativos que se presentan en
los hogares. Los indices del incremento de existencias y de formacién de capital fijo

se suelen construir a partir de los datos sobre las mercancias adquiridas. *’

7ONU (1970). Pag. 59.

+FBK
n
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Para el caso de bienes de capital que son uUnicos, considera lo siguiente: Si
son bienes Unicos es necesario tomar en cuenta los precios de fabricante tipo que
refleje las condiciones de produccion de este prototipo de bienes.

Hoy dia los indices de precios utilizados para reexpresar el valor de los
acervos es Indice Nacional de Precios al Consumidor (INPC).

Este indice es un indicador econémico cuya finalidad es medir a través del
tiempo la variacion de los precios de una canasta de bienes y servicios
representativa del consumo de los hogares mexicanos.

Los principales componentes del INPC se agrupan en ocho categorias, de
acuerdo con la forma en que los consumidores distribuyen su gasto:

(a) Alimentos, bebidas y tabaco;

(b) Ropa, calzado y accesorios;

(c) Vivienda;

(d) Muebles, aparatos y accesorios domésticos;

(e) Salud y cuidado personal;

(f) Transporte;

(g9) Educacioén y esparcimiento; y

(h) Otros servicios.

Fuente: El Indice Nacional de Precios al Consumidor:
Caracteristicas y Actualizacién de su Base al Aio 2002,
BANXICO.

Por su propia definicion y construccién los indices de precio al
consumidor no son los adecuados para actualizar los valores histéricos de las
inversiones de los acervos. Uno méas apropiado para tal fin es el indice Nacional de
Precios Productor (INPP). Su finalidad es la de proporcionar mediciones sobre la
variacién de los precios de una canasta fija de bienes y servicios representativa de la
producciéon nacional. El precio productor se define como el precio fijado por el
productor a la primera instancia compradora de su producto, sin incluir el impuesto al
valor agregado (IVA) u otro tipo de impuestos ni cualquier cargo de transporte que no
estuviera incluido en el precio.

Una de las principales limitantes de estos indices es que los precios
productor no miden el valor de la produccion (precio por cantidad) o su costo, pero
pueden ser utilizados para medir el cambio de los precios de esa produccion.

Los principales componentes del INPP se agrupan en dos: por el lado
de la demanda (por destino o por quién los consume) y por el lado de la oferta (por
origen o por quién los produce) de los bienes y servicios incluidos en la canasta son:
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a) Por Destino de los Bienes (Demanda)
Demanda Interna
Consumo Familiar
Consumo de Gobierno
Inversién
Exportaciones
b) Por Origen de los Bienes (Oferta)
Sector Primario
1. Agropecuario, Silvicultura y Pesca
2. Mineria
Sector Secundario
3. Industria Manufacturera
3.01 Alimentos Procesados, Bebidas y Tabaco
3.02 Textiles, Prendas de Vestir e Industria del Cuero
3.03 Madera y sus Productos
3.04 Papel, Imprentas y Editoriales
3.05 Industrias Quimicas, de Petroleo, Hule y Plastico
3.06 Cemento, Vidrio, Ceramica y Recubrimientos
3.07 Metales Basicos y Derivados
3.08 Maquinaria, Equipo y Vehiculos
3.09 Otras Industrias Manufactureras
4. Construccion
Sector Terciario
5. Electricidad y Gas
6. Comercio, restaurantes y Hoteles
7. Transporte y Comunicaciones
8. Alquiler de Inmuebles
9. Servicios Médicos, de Educacion, de Esparcimiento y Otros

Fuente: El indice Nacional de Precios Productor: Caracteristicas y Actualizacién de su
Base a Diciembre de 2003, BANXICO.

Existen otros indices de precio que aln son mas apropiados para estimar la
depreciacién de acervos. El Banco de México tiene series de indices de precios para
acervos y formacién bruta de capital por tipos de bienes de capital —maquinaria y
equipo de operacion, equipo de transporte y mobiliario y equipo de oficina — para
distintas ramas del sector manufacturero. Las series publicadas por el Banco de
México abarcan desde 1940 hasta 1979. (INEGI. (2000) (b)). EI Banco de México no
sigui6 publicando esas series sin embargo; el Banxico ha publicado de forma regular




Grafica 2. indices de Precios Maquinariay Equipo

161

estimaciones sobre acervos brutos de capital y formacion bruta para la industria
manufacturera a precios constantes y corrientes. Banxico tuvo a bien darnos los
datos de formacién bruta de capital fijo y acervos desde 1940 hasta 1997. Con esto
se puede construir indices de precios de acervos y formacion ruta de capital fijo por
tipo de bien de capital. La forma como se utilizo esta informacién para construir los
indices de precios fue la siguiente: En primer lugar se obtuvieron datos por rama
referentes a formacion y acervos brutos de capital fijo en precios constantes y en
precios corrientes. Posteriormente se calculo el indice de precios implicito. Para
verificar que los indices de precios implicitos calculados correspondian a los indices
de precios publicados por el Banxico por tipo de acervos hasta 1979 se graficaron
ambas series y se obtuvo una correspondencia absoluta, salvo pequefas variaciones
en Mobiliario y Equipo.
Las graficas que muestran lo antes dicho son las siguientes.
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Grafica5. indices de Precios Mobiliario

A fin de completar la serie de indices hasta 2003 y dado que el Banxico no
tenia los datos actualizados hasta esta fecha, utilizamos la técnica de empalme de
indices. El indice utilizado para completar la series de indices fue el indice de precios
al productor. Los indices de maquinaria y equipo se articularon con los indices de
precios productor para maquinaria, aparatos y refacciones publicados por el Banco
de México, para revaluar los acervos considerados en edificios, locales y otras
construcciones e instalaciones se enlazaron los indices utilizados con el indice de
precios al productor para construcciones, finalmente para revaluar los acervos de
mobiliario, equipo de transporte y otros activos fijos se utilizaron los indices de
precios productor de vehiculos refacciones y otros materiales de transporte. Debe
advertirse que este tipo de empalmes significa s6lo una aproximacion.

El afio que se utilizo para el empalme fue 1994. Esto fue posible debido a que
los indices utilizados para completar las series presentaban comportamientos
similares en los afios en que las dos series coincidian.

Obtenida la serie a precios corrientes, se expresé en délares corrientes desde
1965 hasta el2003.

Acervos a Costo Financiero

Asimismo, se obtuvo la serie a Costo Financiero mediante el uso
de las tasas de interés vigentes de Bonos Hipotecarios de Estadisticas Histéricas de
México (INEGI. (2000) (b)). Una vez obtenidos los flujos monetarios derivados de
aplicar la tasa de interés, que llamamos de largo plazo, se procedi6é a expresar los
resultados en doélares corrientes. Obtenida la serie a precios corrientes, se expres6
en délares corrientes desde 1965 hasta el 2001, para este fin se utilizaron los tipos
de cambio anual de peso por dblar reportado en los anuarios estadisticos del Banco
de México. El resultado observado, a partir de esta valoracién, es que todos crecen.
El modelo seguido para tal fin es el siguiente:
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Acervos netos y Formacion Bruta de Capital por tamafio de Empresa.

Se realiz6 un segundo ejercicio aplicando la misma metodologia de estimacion
para evaluar los acervos netos en precios corrientes para estrato de empresas. Los
tamanos de empresa son definidos de la siguiente manera: Micro, pequena, mediana
y grande empresa. En cada censo se encuentra la definicion que determina el
tamano de empresa esta informacién empezé a registrarse desde 1970.

Se clasificaron las micro, pequefia, mediana y grande empresa, dependiendo
del nimero de personas empleadas. La clasificacion utilizada fue la siguiente:

1970 a 1998, salvo 1980
MICRO hasta 15
PEQUENA 15 a 100
MEDIANA 100 a 250
GRANDE 250 y méas

En el afio de 1980, la clasificacién por estrato difiere del criterio usado. El
motivo es que los estratos vienen clasificados en forma distinta para la micro
empresa.

1980

MICRO hasta 25
PEQUENA 26 a 100
MEDIANA 100 a 250
GRANDE 250 y més

Para 1998 la clasificacion sufrié modificaciones importantes las cuales se
sefalan a continuacion.

TAMANO SECTOR
CLASIFICACION POR NUMERO DE EMPLEADOS

INDUSTRIA COMERCIO SERVICIOS
MICROEMPRESA 0-30 0-5 0-20 0-20
PEQUENA EMPRESA 31-100 6-20 21-50
MEDIANA EMPRESA 101-500 21-100 51-100
GRAN EMPRESA 501 EN ADELANTE 101 EN ADELANTE 101 EN ADELANTE

Para los censos de 2003 se cambia de nuevo la clasificacién, quedando de la
siguiente manera:

Tamaio Num. De empleados
Microempresa 0-10
Pequena empresa 11-50
Mediana empresa 51-250
Gran empresa 251 en adelante
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El cambio mas notable para la clasificacién del tamafio de empresa por
nimero de empleados se nota en los datos levantados en el censo de 2003, que
para los cuatro estratos, la diferencia del nUmero de empleados es mas grande en
comparacioén con los demas afios considerados.

Los censos econémicos no presentan informacién de la distribucién de la
formacién bruta de capital anual entre diferentes estratos de empresas y en
consecuencia no exhiben la distribucién de la formacién bruta de capital por tipo de
bien entre los diferentes tamarios de empresas. Esta insuficiencia sin embargo, la
subsanamos mediante procedimientos de estimacion indirecta lo cual nos permite
presentar un modelo de simulacién basado en datos censales los cuales
consideramos permiten exponer un escenario de comportamiento cercano a la
realidad dado que se sustenta las estimaciones que los propios capitalistas tienen
sobre el valor de sus acervos.

La distribucién de acervos entre los estratos de empresas se hizo lo siguiente:

a) De los acervos totales de la industria manufacturera se tomé el
porcentaje de participacion de los diferentes estratos de la industria manufacturera
en esta variable. Con dichos porcentajes se distribuy6 la formacién bruta de capital
fijo entre los diferentes estratos. Asumimos por tanto que las decisiones de inversion
para los diferentes tamafos de establecimientos se sustentan en el valor de sus
acervos a precios de adquisicion (valor en libros).

b) Posteriormente se saco la tasa de crecimiento para completar la serie
ario con afo.

c) Subsiguientemente se tomo los datos de la encuesta de la industria
pequefia y mediana publicada por Nafinsa, SPP, INEGI, (INEGI y NAFIN (1988))
respecto a la estructura porcentual de distribucién de los acervos por tipo de bien en
los diferentes estratos de empresas. Cabe sefialar que se han realizado diversas
encuestas que dan razén sobre la estructura de funcionamiento de las MIPYME sin
embargo, el dato sobre el porcentaje de distribucién del los acervos, en dichas
encuestas, no se consigna. Por tal razén no se pudo actualizar el estos porcentajes
para fechas maés recientes. Es menester subrayar que la encuesta utilizada es la que
presenta informacién mas completa tanto por el tamafio de la muestra que utilizan
como por el desglose de la informacién que presenta aspecto que no fue realizado
en los posteriores estudios. Si bien esta encuesta nos da informacién para un dato
puntual, suponemos que la estructura de distribucién de la formacién bruta de capital
para los diferentes estratos de empresas no ha cambiado significativamente.
Supuesto que puede ser fuerte dado que se verifica que se ha presentado un
proceso de concentracién de acervos a favor de la gran industria lo cual,
probablemente, haya modificado la distribucién de los acervos por tipo de bien al
interior de las micro, pequefias y medianas empresas. Esto se matiz6 en la medida
en que al cambiar la participacion de los diferentes tamafos de establecimientos en
los acervos de la industria manufacturera, se cambian los montos de formacién bruta
de capital a distribuir manteniendo constante, al interior de cada estrato de
empresas, su distribucién por tipo de bien. Al aplicar los algoritmos de depreciaciéon
podemos darnos cuenta de cual ha sido el mecanismo de acumulacién de capital

para los diferentes tamafios de establecimientos en forma dindmica con lo cual se



166

minimiza al maximo el efecto distorsionarte de suponer una distribucién constante de
la distribucion de los acervos al interior de cada estrato por tipo de bien.
El resultado de este ejercicio fue que se cuadraron las sumas respecto de la
participacién de los estratos en la inversiéon por tipo de bien, sin embargo la suma
total de inversion presentaba diferencias, no significativas, con el total de inversion
nacional por tipo de bien que previamente se habia calculado. A fin de subsanar
esta inconsistencia contable, aplicamos los porcentajes de participacién por estratos
en la formacion bruta de capital obtenida cuando se distribuyeron los acervos, a partir
de la informacién de la encuesta, y multiplicamos estas participaciones por el total de
inversion por diferentes tipos de bienes, para obtener la distribucion final de la
inversién por estratos y por tipo de bien. Con ello logramos corresponder la suma de
inversion por tipo de bien y por estrato y conseguimos asimismo, ajustar la
distribucion de los acervos por tamafo de establecimiento a partir de la distribucion
de éstos que presentan los censos. Con los datos obtenidos se sacaron tasas de
crecimiento para estimar la serie de formacién bruta de capital por estrato y por tipo
de bien para los afios en donde no habia informacion.

d) A continuaciéon se aplic6 el algoritmo para la determinacién de los
acervos netos y la depreciacion a precios de adquisicion.

e) Se calcularon la serie a precios corrientes utilizando los indices de

Banxico.

Este procedimiento nos permitié mantener las igualdades contables de los
censos, la cual puede ser resumida de la siguiente forma:

lan
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Posteriormente las series fueron expresadas en délares corrientes.
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Capital constante circulante y capital variable.

Costo de venta

En los censos econémicos podemos encontrar informacién respecto a los
gastos en los que incurren las empresas en sus diferentes actividades. Estos gastos
son fundamentales en la perspectiva de poder evaluar el nivel de rentabilidad de las
empresas y evaluar con ello la rotacién de capital. Los gastos a los que hacemos
referencia son:

Salarios  sueldos, prestaciones sociales y utilidades repartidas;
remuneraciones totales; materias primas y auxiliares consumidas; envases
empaques y materiales para fines similares; combustibles y lubricantes
consumidos; energia eléctrica comprada; refacciones partes y accesorios utilizados;
servicios de maquila y pagos a terceros por servicios de reparaciéon y mantenimiento
corriente; pagos por otros servicios; otros gastos; insumos totales; intereses sobre
créditos o prestamos financieros recibidos; regalias; rentas y alquileres; otros gastos
no derivados de la actividad; total de gastos administrativos; asignaciones para
depreciaciones.

Se consideraron los gastos administrativos como gastos productivos en la
medida en que son gastos que se vinculan directamente con la produccién en
particular los gastos por alquiler de maquinaria, asistencia técnica y transferencia de
tecnologia. No pudiendo separar los gastos improductivos como son los gastos por
alquiler de instalaciones.

Para complementar los costos en los que incurren las empresas se elaboré un
calculo de la asignacion por depreciacion, en la medida en que la asignacién por
depreciacién que viene en los censos esta evaluada a precios de adquisicién por lo
cual no permite estimar el costo de utilizacion de capital constante fijo. Las
asignaciones por depreciaciones es un calculo elaborado a partir de la recopilacién
de formacién bruta de capital fijo y del calculo de acervos, el cual ya ha sido
explicado en la primera seccion de este capitulo. Con esta informacién se establecié
el costo de venta de las mercancias vendidas por los diversos productores definido
este concepto contable de la siguiente manera: Costo de venta = remuneraciones +
insumos totales + total de gastos administrativos + asignacion por depreciacioén.

La definicion contable construida nos expresa el proceso de produccion a
partir de sus elementos técnicos y en relacién con el mapa de precios relativos a
través de los cuales los capitales individuales operan. Desagregando los elementos
de la igualdad, tenemos que la estructura de precios de un capital en un periodo de
tiempo determinado sé determina especificando el consumo productivo del capital
constante circulante y del comportamiento de los precios de las materias primas y
auxiliares. Los cambios en los precios de las materias primas y auxiliares reflejarian
la variabilidad en los requerimientos de insumos consumidos por unidad de
mercancia producida, la estructura del mercado de los oferentes, los patrones de
competencia que imperan entre ellos, las variaciones de precios ante diversas
coyunturas del mercado, la capacidad de respuesta de los oferentes de materias
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primas ante cambios en la demanda, y los niveles de calidad de los insumos que
producen.

Asimismo, esta relacion contable permite determinar la distribuciéon del costo
del capital constante fijo en el tiempo, lo que incluye determinar el patrén de
depreciacién de esté y estimar los requerimientos de mantenimiento del equipo.

Por otra parte, la igualad contable de costos especifica los requerimientos de
fuerza de trabajo, que se asocian a los niveles de capacidad utilizada del capital
constante fijo y a los requerimientos técnicos del mismo. En términos de costos, la
determinacion de lo anterior permite evaluar cambios en los niveles de salario por

unidad de mercancia.

Las definiciones que encontramos en los censos econémicos y que nos
permitieron integrar el concepto de Costos de Ventas son las siguientes:

Insumos. Se considera la suma de los valores en los siguientes conceptos:
materias primas y auxiliares consumidas, envases y empaques consumidos,
combustibles y lubricantes consumidos, energia eléctrica comprada, refacciones y
accesorios utilizados, pagos por maquila y por trabajos realizados por terceros en
sus domicilios, pagos por otros servicios, y otros gastos. Para los datos sobre
insumos de 2003, se incluyen otros conceptos, los cuales son: Materias primas y
auxiliares consumidas, Servicios de maquila, Envases y empaques, Materiales para
prestacién de servicios, Combustibles y lubricantes, Energia eléctrica, Mercancias
compradas para su reventa y Otros componentes de gastos por consumo de bienes
y servicios

Remuneraciones. Son los pagos realizados por la unidad econdémica, para
retribuir el trabajo del personal remunerado que depende administrativamente de la
misma. Estos se constituyen por salarios o sueldos, prestaciones sociales, utilidades
e indemnizaciones.

Total de los Gastos Administrativos:

Gastos por Alquiler de Maquinaria Equipo. Es el valor de las erogaciones
realizadas durante el afio por el arriendo de maquinaria y equipo de produccion.

Gastos por otros Alquileres. Es el valor de las erogaciones realizadas en el
afio por el arriendo de locales, instalaciones, terrenos, equipo de transporte,
mobiliario y otros bienes, excepto maquinaria y equipo de produccién.

Gastos por Intereses sobre Créditos o Préstamos. Es el valor de las
erogaciones efectuadas en el afio para cubrir el importe de intereses
correspondientes a préstamos internos y externos a corto, mediano y largo plazo.

Gastos por uso de patentes y marcas, Asistencia técnica y transferencia
tecnoldgica. Es el valor de las erogaciones realizadas durante el afio por el uso y
explotacion de marcas y patentes, servicios de consultoria y asistencia técnica,
servicios de ingenieria y de administraciéon de empresas.

Para el Censo del 2003, los gastos administrativos consideran otros rubros,
descritos a continuacion:
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Total de gastos no derivados de la actividad: Es el monto monetario que la
unidad econémica destiné al pago de impuestos, intereses por créditos o préstamos
obtenidos.

Alquileres de bienes muebles e inmuebles: Son los gastos por concepto de
arrendamiento puro u operativo (arrendamiento no financiero) o alquiler de bienes
muebles e inmuebles para el desempefio de las actividades econédmicas.

Publicidad: Es el desembolso de la unidad econémica para la difusion y
propaganda de sus bienes, servicios o su imagen publica.

Pagos por personal no dependiente de la razoén social: Son las personas que
trabajan para la unidad econémica, pero que son ajenas a la razén social y realizan
labores sustantivas, como la produccién, comercializacion, prestacién de servicios,
administracion, contabilidad, entre otras; cubriendo como minimo una tercera parte
de la jornada laboral de la unidad econémica.

Valor de los productos elaborados. Es el valor a precio de fabrica, de los
productos que durante el afio en curso fueron elaborados, transformados,
procesados, o beneficiados por los establecimientos, utilizando materias primas de
su propiedad y destinados a la venta, hayan sido vendidos o no durante el afio.®

Como sabemos la informacién censal se recopila cada cinco afos, por lo cual
se aplicd para estos datos la misma técnica de tasas de crecimiento y de
suavizamiento exponencial que ya se ha indicado, como se valor6 que era
importante respetar las igualdades contables de los censos industriales, se utilizé el
método de tasas de crecimiento.

Cabe sefalar que se recopilaron datos de indices de precios al productor, al
consumidor, al productor segun las materias primas consumidas asi como los indices
de precios al productor que correspondian con los gastos que se registran en
censos’. Lo anterior se realizo con la intencidn de deflactar nuestras series de pesos
corrientes entre esos indices y obtener asi nuestras series en pesos constantes,
cabe mencionar que también se utiliz6 el tipo de cambio para obtener las series en
dolares corrientes.

Asi, la utilizacion de los indices fue la siguiente: para insumos usamos los
indices de precios al productor de materias primas consumidas (1981-2002). Para las
remuneraciones el indice de precios al consumidor (1970-2002). Para los Gastos
Administrativos se usaron los indices de precios al productor (1980-2002). Lo
anteriormente descrito es importante para entender porque en nuestros archivos de
construccion de los componentes de costo de ventas las series de estos elementos
abarcan ciertos periodos, es decir como se observa el indice de materias primas
consumidas se encontré a partir de 1981, el de precios al consumidor a partir de
1970, y el que se uso para gastos a partir de 1980 por lo cual, no es posible
establecer una serie Unica desde 1965 a la fecha o desde 1970 para todos los
precios de las mercancias que componen el valor de los productos elaborados.

¥ Censos Industriales
° Los indices se recopilaron de las Estadisticas Historicas de México y de la pagina de Internet de INEGI.
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Costo de ventas por estratos.

Siguiendo la misma ténica de nuestro estudio una vez elaborados los
datos de Costo de Ventas total, se llevd a cabo el mismo ejercicio pero por estratos.
Los datos por tamafo de empresa empezaron a ser recopilados desde 1970 ya que
antes de esta fecha no se registraba el dato.

Rotacion de capital y costo de ventas.

Dado que no tenemos la certeza de la frecuencia con la que se incurren en
gastos para los insumos, el pago a las remuneraciones y el gasto en diversos
elementos necesarios para la administracion de las empresas y que componen
nuestra variable de Costos de Ventas nos dimos a la tarea de simular diversos
escenarios de desembolso de gastos. Estos escenarios son los siguientes:

En primera instancia se aplicé al costo de ventas una rotacién mensual,
trimestral, cuatrimestral o semestral; por consiguiente algunos calculos se
reelaboraron. La rotaciéon se aplicé a los insumos y se aplicd posteriormente para las
reservas monetarias destinadas al pago de sueldos y salarios. Por lo tanto se tienen
estimaciones de costo de ventas con estas simulaciones. El célculo de costo de
ventas a partir de su rotacién impactara como posteriormente se explicara en el
célculo de variables tales como el de ganancia, tasa de explotacién y composicién
organica de capital.

Valor de los productos elaborados.

El célculo del valor de los productos se construy6 a partir de la captura de la
produccién total de censos y del porcentaje que representaba el valor de los
productos elaborados de ésta. Para el afo de 1975 no se encontré el dato de la
produccién total por lo que se recurri6 a estimarlo, se evalué a partir de los
porcentajes que representaban los datos recabados de 1965 y 1970. Se utilizé la
misma técnica de tasas de crecimiento y de suavizamiento exponencial que ya
mencionamos para la estimacion de la serie estadistica.

Productividad

Con la informacion censal es posible calcular la productividad del trabajo en la
industria manufacturera. Para tal fin se utilizé6 el promedio de dias laborados vy el
personal ocupado. Primero se multiplicé el promedio de dias laborados por el
personal y a su vez por la jornada laboral que se supuso de 8 horas. Una vez
obtenido este dato se dividi6 el valor de los productos elaborados y la produccion
total entre el nimero de horas trabajadas para obtener la productividad respectiva a
partir de las dos variables. El ejercicio se hizo para el total de la produccién y para los
cuatro estratos que hemos venido manejando a lo largo de la investigacién. Cabe
sefalar que el calculo de la productividad por estrato Unicamente se estimo la serie
con el valor bruto de la produccion pues a nivel de establecimientos no se presenta
informacién sobre valor de los productos elaborados.

PRODUCTIVIDAD DESAGREGADA
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Con la informacién de productividad esta se expreso en délares corrientes por
hora-hombre trabajada. Dado que el valor bruto de la produccion es igual a la
ganancia + costos de venta se puede calcular la productividad desagregada es decir
cuantas horas de trabajo tienen cada uno de los componentes. Por ejemplo, si se

tiene GANAN CI‘%_IHT , esta serd la ganancia en délares obtenida por cada hora

hombre trabajada. Entonces, las variables incluidas fueron:

VBP
Costo de ventas total
Ganancia
Insumos
Salarios
Sueldos
Prestaciones
Asignaciones para depreciacion

Posteriormente, con los datos que se obtuvieron, se calcularon las tasas de
participacién de cada uno de estos indicadores sobre la productividad total y en la hoja dos
del mismo documento se calcularon las tasas de crecimiento promedio anual de dichas
variables.

Ganancia

La ganancia la definimos como la diferencia entre valor Bruto de la produccién (valor
de los productos elaborados) y el costo de venta. Por ende esta variable utiliza los datos
que previamente se han construido:

Tasa de explotacion.

Una vez obtenida la ganancia y utilizando la serie de salarios se obtuvo la tasa
de explotacion. Esta variable se define como la relacion entre el plusvalor apropiado y el
capital variable desembolsado. En términos de nuestra base de datos, como no tenemos
medicion directa del plusvalor apropiado, suponemos que un indicador indirecto del
plusvalor es la ganancia, por lo que la tasa de explotacion a partir de nuestros datos es igual
a Ganancia entre salarios. Dado que la informacion no viene desagregada a nivel de estrato
el indicador de tasa de explotacién contable por estratos es igual a Ganancia entre
remuneraciones (sueldos + salarios)

Tasa de eexplotacion= m
Cv

.. . Ganancia
Tasa de exp lotacion Industria manufacturera = ————
salarios

. ~ Ganancia
Tasa de explotacion tamaiio de empresa = —————
remuneraciones
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Para el calculo de las series sobre tasa de explotacién por estratos se aplicaron las

mismas operaciones ya descritas.

Composicion organica de capital.
La composiciéon organica de capital se define en términos tedricos como la
relacién entre el Capital constante entre capital variable. El célculo indirecto de la COK a
partir de los datos que arroja el censo para el total de la industria manufacturera es igual a:

COK= ACERVOS NETOS + ASIGNACION POR DEPRECIACION+INSUMOS/SALARIOS

Y para la COK para estratos es igual a:

COK = ACERVOS BRUTOS+ASIGNACION POR DEPRECIACION+INSUMOS/REMUNERACIONES

Esta variable fue calculada también para los estratos, se siguieron las mismas
operaciones y como en la tasa de explotacion en lugar de salarios se usaron las

remuneraciones correspondientes a cada estrato.

Tasa de Ganancia

La tasa de ganancia se define a nivel teérico como la relacién entre plusvalor
apropiado y capital desembolsado. En términos de nuestra base de datos la definimos como
la relacién entre ganancia entre costo de venta +acervos netos.

Lo dicho anteriormente puede ser observado a través de las siguientes relaciones:

G = pv_,
Cecc + CCf + Cv

Al nivel de nuestra base de datos quedaria de la siguiente forma:

Ganancia (VBP — Costo de ventas )
Costo  de Ventas (Ccc + Dep + Cv )+ Acervos Netos

Otra variable que también se construyo fue la de Tasa de Ganancia anual, esta se
define a nivel tedrico como la relacién que existe entre plusvalor y capital constante fijo +
capital constante circulante + capital variable consumido durante el afo. Este indicador nos
mide el plusvalor en relacién al capital consumido efectivamente. Al nivel de nuestros datos
se puede estimar de manera indirecta la tasa de ganancia anual: Ganancia/ Costo de
Ventas Total.

Lo dicho anteriormente puede ser observado a través de las siguientes relaciones:

Pv
Cecc + CCf + Cv
Ganancia

G =

Costo  de Ventas
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CAPITULO V

Acumulacion de capital, tasa de explotacion, composicion organica de
capital y ganancia para los diferentes tamanos de establecimientos de la
industria manufacturera.

Presentacion general.

En el anadlisis tradicional de la rentabilidad se considera que el desarrollo del
proceso de trabajo no tiene efecto en la produccién fisica que una economia sea
capaz de generar en un tiempo determinado. Al no considerarlo se esta incapacitado
para definir el nivel de ocupacion y la rentabilidad del capital ya que dada una tasa
de interés y un sistema de precios, el producto fisico de una economia pueda ser
obtenido con diversas cantidades de trabajo gastado en la produccion. Lo cual
involucra diversos niveles de ocupacion, de productividad del trabajo y diferencias
entre los montos de valor producido y el valor apropiado por los diversos capitalistas
segun la cantidad de trabajo social empleado.

Por otra parte no considera variaciones en los precios relativos derivados del
incremento de la productividad del trabajo y de los cambios del salario real de los
trabajadores. Asi por ejemplo, se puede presentar el caso que un mismo método de
produccion consiga ser el mas rentable de un conjunto de diferentes métodos de
produccion a mas de una tasa de interés; aun cuando otros métodos sean mas
rentables a tasas de interés intermedias de las referentes originales. El fenémeno
antes destacado se denomina readopcion de técnicas e indica que los bienes fisicos
de capital se les asigna mas de un valor pues a cada tipo de interés vendra asociado
un tipo de salario real y un conjunto de precios relativos diferentes con lo que los
bienes de capital asociados con un método especifico de produccion deben valorarse
segun el conjunto apropiado de precios.

El que una economia presente diversos niveles de ocupacién a pesar de que
tenga la misma tasa de interés y el mismo sistema de precios, o bien que los bienes
de capital puedan presentar diversos valores en el tiempo, derivados de la tasa de
descuento que se les aplique para determinar su valor futuro, sélo pueden ser
contestadas si se considera el proceso de produccion como un proceso de
produccion de plusvalia. Por ende el andlisis de la rentabilidad del capital debe de
comprenderse a partir del proceso de produccion, es decir desde la perspectiva de la
productividad del trabajo. La diversidad de tamafos de establecimientos con los que
opera la industria manufacturera mexicana y las disparidades en cuanto a las
técnicas de produccién que ocupan nos lleva a la necesidad de analizar los patrones
de acumulacion seguidos por los diferentes segmentos de la industria manufacturera
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a fin de analizar sus légicas de competencia y entender con ello, el comportamiento
de los grandes agregados macroeconémicos.

La definicion de micro, pequefias y medianas empresas —MIPyME— incluye
una gran variedad de organizaciones industriales y comerciales con un rango de
eficiencia y competitividad muy amplio cuyas légicas de comportamiento van desde
simplemente garantizar la supervivencia de la familia, a una compafia muy
ineficiente la cual no pudo crecer, a una empresa que ofrece sus servicios en el
ambito local, o una empresa que crece rapidamente o como componente de una red
productiva que compite a escala internacional. La actual crisis ha provocado la
apariciéon de un nuevo tipo de empresas cuya principal caracteristica es que
funcionan a muy pequefa escala la cual denominaremos microempresas: Sin
embargo, lo que caracteriza a las MIPyMES es la importancia que han adquirido en
las Ultimas décadas dentro de la economia mundial respecto a la generacion de
empleo. En la dltima década, la micro, pequefia y mediana empresa se ha constituido
en el mas importante generador de empleo. Empujadas por las recurrentes crisis
econdémicas y el desempleo, las MIPyMES apuestan a la subsistencia y luchan por
crecer en un entorno adverso, en el que su principal mercado, el local, empieza a ser
asediado por las importaciones. En un trabajo publicado recientemente, por la
Comisién Econémica para América Latina (CEPAL) (Cevallos E. V (2003)) se estima
que en la regién operan 1.9 millones de medianas y pequefias empresas, en las que
laboran 2.5 millones de personas.

Respecto a la gran empresa estos establecimientos operan en mercados
nacionales e internacionales sea mediante la asociacién con transnacionales o bien
como filiales de estas grandes conglomerados. Este tipo de empresas tienen la
capacidad para segmentar sus mercados y la especializacion alcanzada en sus
procesos de produccién, comercializacion y financiamiento les permiten
independizarse del comportamiento de la economia nacional e incluso expandir su
produccion destinada al mercado nacional aprovechando segmentos dindmicos del
mismo. Dada esta polarizacion existente se hace necesario estudiar los procesos de
explotacién a los que ha sido sometida la fuerza de trabajo y establecer de esta
forma las estrategias seguidas por el capital en general para someter a la clase

trabajadora a procesos de sobreexplotacion.
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Esto nos lleva a la necesidad de analizar la gestion del capital sobre la fuerza
de trabajo a partir del andlisis de la ganancia capitalista la cual es determinada por la
apropiacion del plusvalor relativo y del plusvalor absoluto.

El primer método ocurre cuando en el mismo periodo de tiempo y con el
mismo gasto de fuerza de trabajo, se produce una mayor cantidad de mercancias. El
segundo régimen, se caracteriza por tres mecanismos, que pueden actuar de forma
independiente o articulada: a) el aumento de la duracién de la jornada de trabajo, b)
el incremento de la intensidad del trabajo, sin la elevacién equivalente del salario vy,
por ultimo, c) la reduccion del fondo de consumo del trabajador

La gestién del capital sobre la fuerza de trabajo sobre la base de la plusvalia
absoluta, a partir de la los 3 mecanismos antes enunciados, genera procesos de
sobreexplotacion de trabajo.

La hipotesis fundamental de este capitulo tienen por objetivo demostrar que
los patrones de desarrollo de la industria manufacturera mexicana, desde hace 20
afos, tienen como base el desarrollo de la sobreexplotacion de la fuerza de trabajo’
el cual se sustenta en la precarizacion del empleo y porque una parte importante de
las empresas sostienen su capacidad competitiva mediante el sistema de produccion
de plusvalia absoluta. Para demostrar lo anterior el capitulo presenta una explicacion
de la dinamica de la inversién en la industria manufacturera y del proceso de
acumulacion de capital constante fijo por tipo de bien. Ambos andlisis permiten
mostrar los procesos de concentraciéon de capital Asimismo, se analiza el proceso de
acumulacion de capital por tipo de bien. En una segunda parte se utilizan
indicadores directamente relacionados con la gestion del capital sobre la fuerza de
trabajo a saber: Tasa de explotacion de la fuerza de trabajo, tasa de ganancia, y la
composicién organica de capital tanto para el conjunto de la industria manufacturera
como por tamafios de establecimientos. Posteriormente se analiza el
comportamiento de dichos indicadores y se presenta, en base a lo anterior, un
andlisis del estado actual de la industria manufacturera a partir de la informacién
censal. Con estos indicadores se esta en posibilidad de mostrar el proceso de
sobreexplotacion de la fuerza de trabajo

! Se entiende por sobreexplotacién de la fuerza de trabajo la accién conjugada de la intensificacion del trabajo, la
prolongacién de la jornada de trabajo y la expropiacién de parte del trabajo necesario al obrero para reponer su fuerza de
trabajo. Estos tres factores configuran un modo de producciéon fundado exclusivamente en la mayor explotacion del
trabajador, y no en el desarrollo de su capacidad productiva. La caracteristica esencial de esta sobreexplotacion esta dada
por el hecho de que se le niega al trabajador las condiciones necesarias para reponer el desgaste de su fuerza de trabajo:
en los dos primeros casos, porque se le obliga a un dispendio de fuerza de trabajo superior al que deberia proporcionar
normalmente, provocandose asi su agotamiento prematuro, en el Ultimo, porque se le retira incluso la posibilidad de
consumir lo estrictamente indispensable para conservar su fuerza de trabajo en estado normal.
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El patrén de inversion en la industria manufacturera mexicana.

La Inversion de capital constante fijo en la industria Manufactura.

Al nivel de toda la industria manufacturera el comportamiento de la formacion
bruta de capital tomando a precios de 1980, y considerando tanto la estimacién
realizada sobre la base de la informaciéon de censos como la proporcionada por el
Banco de México,® nos indica dos claras tendencias: De 1965 hasta 1981 se
observa un crecimiento de la formacién bruta de capital fijo. Posteriormente después
de este Ultimo ano, hasta 1991, se da un decrecimiento para luego volver a expresar

una tendencia creciente hasta el afio de 1998.

Grafica 1. Formacion Bruta de Capital
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La misma tendencia puede ser observada si expresamos la serie calculada a
partir de la informacién de los censos econ6micos expresada esta en dolares
corrientes.® Cabe sefalar que a partir de 1998 y hasta el 2003 Gltimo afio en que se
tiene informacién censal, Se presenta nuevamente un decrecimiento en la formacién

bruta de capital fijo. *

% Banco de México. (1997).
® Tipo de cambio promedio anual.
Considerando que la expresion de las series a délares corrientes nos permite captar el impacto inflacionario y

al mismo tiempo, nos da una visién del entorno de precios que enfrentan los capitales del valor de sus activos
en el mercado internacional, las series que a continuacién se presentan se presentaran a délares corrientes.
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Grafico 1. Formacion Bruta de Capital. Délares Corrientes
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Fuente: Elaboracién Propia con base en los Acervos y la FBKF calculados

Desagregando el comportamiento de la formacién bruta de capital fijo por

estratos de empresas se observa que las grandes empresas explican casi en su

totalidad el comportamiento de esta variable; por su parte las pequefias y medianas

empresas expresan un comportamiento similar a la observada por la gran empresa,

la microempresa exhibe un comportamiento relativamente independiente ya que

presenta una tendencia creciente a lo largo del periodo de tiempo analizado.

Grafico 2. Formacion Bruta de Capital por Estrato Industrial en Délares Corrientes
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Esas tendencias en la formacion bruta de capital obedecen a los siguientes

sucesos.

En primer lugar la mayor variabilidad en el comportamiento de la formacién
bruta de capital se da en paralelo con un proceso de concentracién acelerado de la
produccion y el empleo de la industria manufacturera lo cual indica que el
comportamiento de ésta depende del proceder de unos cuantos subsectores.

En 1980 el 80% de los subsectores de la industria manufacturera
concentraban el 53.32% de la produccién bruta total de la industria manufacturera.
Para 1998 este mismo porcentaje de subsectores de la industria manufacturera
concentraba el 44.64% de la produccién bruta total. Respecto al empleo tenemos
que el 80% de los estratos concentraban en 1980 el 51% del empleo y para 1998 su
concentracion fue de 43.64%

Grafico 3. Concentracion del Valor Bruto de la Produccion por Subsectores. 1980 y 1998
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Grifico 4. Concentracion del Personal Ocupado en la Industria Manufacturera por Subsectores. 1980 y
1998
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En segundo lugar, la dinamica de la productividad de la industria
manufacturera se modific6. Entre 1965 hasta 1981 se observa un crecimiento mas
que proporcional del empleo productivo (nimero de obreros contratados) al
crecimiento de la productividad (valor bruto de la produccion / horas hombre
trabajadas) (véase gréafico 6). De 1982 hasta 1987 el empleo productivo crece y la
productividad de la fuerza de trabajo disminuye; a partir de 1988 se observa una
tendencia descendente en el ritmo de crecimiento del empleo acompafnado de un
incremento acelerado de la productividad hasta 1994. De 1995 hasta 1998 tenemos
un crecimiento del empleo productivo y el estancamiento de la productividad.
Finalmente de 1998 hasta el 2003 se presenta un decrecimiento acelerado en el
crecimiento del empleo y un crecimiento importante en la productividad del trabajo.
Es decir, conforme la apertura comercial se dio, y en paralelo la concentracién se ve
acrecentada, la productividad aumenta y el empleo productivo se estanca.

El proceso de cambio estructural desarrollado durante las décadas de los 80
y 90 logro incrementar la productividad de la fuerza de trabajo gracias a procesos de
concentracién de la produccion y a una menor diversificacién industrial. Informacién
adicional, elaborada a partir de la informacién censal, nos indica que en el periodo de
crecimiento de la productividad se da un crecimiento de la relacion ganancia salarios
por el efecto de un aumento en las ganancias antes de impuestos y una reduccién de
los salarios en el total de costo de ventas.
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Analizando los componentes del costo de venta encontramos que se redujo la
participacion de sueldos y salarios en el total no asi la participacién de los insumos.
Entonces la ganancia se ve afectada por el crecimiento del precio de los insumos
no obstante que los sueldos y salarios han perdido participacion en el total de costo
de ventas. Lo cual impacta en la ganancia.

Cuadro 1. Costo de venta. Total de la Industria Manufacturera

ANO
SALARIOS SUELDOS PRESTACIONES INSUMOS TOTAL ASIGNACIONES TOTAL
TOTALES DE GASTOS PARA COSTO
ADMINISTRATIVOS DEPRECIACIONES DE VENTA
% % % % % % %
(A) (B) (C) (D) (E) (F) ( A+B+C+D+E+F)
1965 10.06 6.77 2.75 76.96 3.45 0.00 100.00
1966 9.70 6.44 2.81 72.24 3.31 5.50 100.00
1967 9.98 6.52 3.05 72.31 3.39 4.75 100.00
1968 10.22 6.58 3.29 72.09 3.46 4.36 100.00
1969 1047 6.65 3.57 71.92 3.53 3.87 100.00
1970 10.67 6.68 3.84 71.40 3.58 3.82 100.00
1971 10.50 6.48 3.99 7191 3.69 3.44 100.00
1972 10.30 6.27 4.14 72.28 3.80 3.21 100.00
1973 10.10 6.05 4.28 72.56 3.91 3.09 100.00
1974 9.84 5.81 4.4 2.4 4.00 3.52 100.00
1975 9.62 5.60 4.55 72.44 4.10 3.70 100.00
1976 11.66 6.85 5.66 67.02 4.67 4.14 100.00
1977 9.84 5.83 491 69.65 5.98 3.80 100.00
1978 9.95 5.95 5.10 68.60 7.26 3.15 100.00
1979 10.03 6.05 5.27 67.05 8.74 2.85 100.00
1980 10.15 6.17 5.48 64.92 1043 2.84 100.00
1981 8.81 541 4.89 66.97 11.20 2.73 100.00
1982 7.88 4.88 4.49 67.54 11.76 3.45 100.00
1983 5.72 3.57 3.34 70.26 12.74 4.36 100.00
1984 5.59 3.52 3.35 69.71 13.16 4.67 100.00
1985 6.63 4.22 4.09 65.99 12.97 6.09 100.00
1986 5.45 3.59 3.39 71.97 1047 5.12 100.00
1987 5.45 3.71 342 73.21 7.89 6.33 100.00
1988 5.39 3.81 342 75.17 5.99 6.22 100.00
1989 5.63 413 3.72 75.46 5.60 5.46 100.00
1990 5.68 4.32 3.90 7591 5.24 4.95 100.00
1991 5.81 4.59 4.14 76.08 4.88 4.50 100.00
1992 5.94 4.87 4.40 76.46 4.56 3.76 100.00
1993 5.85 4.98 451 7719 4.29 3.17 100.00
1994 5.72 4.88 4.44 78.18 3.96 2.83 100.00
1995 5.32 4.54 4.15 78.95 3.66 3.38 100.00
1996 4.97 4.25 3.90 80.10 3.39 3.39 100.00
1997 4.68 4.00 3.70 81.40 3.15 3.07 100.00
1998 4.35 3.73 3.46 82.69 2.92 2.85 100.00
1999 4.55 3.70 3.50 81.24 3.84 3.16 100.00
2000 481 3.71 3.58 79.55 5.09 3.25 100.00
2001 5.00 3.67 3.61 77.92 6.65 3.16 100.00
2002 5.18 3.61 3.62 75.90 8.68 3.00 100.00
2003 5.31 3.52 3.59 72.94 147 3.47 100.00

Fuente: Elaboracion propia basandose en la informacion censal.



181

Grafico 5. indices de crecimiento de la Productividad y el Empleo 1965-2003
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Fuente: Elaboracion Propia en Base en informacion censal.

Tercero. En concordancia con la concentracion del empleo y la productividad

se observa una proceso de concentracién de acervos de capital por parte de las

grandes empresas, en detrimento de las micro, pequenas y medianas empresas. La

concentracién de los acervos de capital ha sido sustancial, las micro pequefas y

medianas empresas han perdido participacion relativa, entre 1970 a 2003 pasaron de

poseer el 38 % de los acervos para el primer afio a poseer el 26.38% para el

segundo.
Activos Fijos
Netos
1970 2003
MICRO 4.33% 3.66%
PEQUENA 19.74% 4.66%
MEDIANA 19.87% 18.06%
GRANDE 56.05% 73.62%

La participacion de las MIPyME se da fundamentalmente en actividades

ligadas directamente con

los mercados de consumo

final disminuyendo

significativamente en actividades que tienen una relacién capital trabajo alta tales
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como la division 5 y 7. Estas divisiones concentraban el 57% de la produccion bruta
nacional en 1998. Las MIPyME tienen como ambito de accién fundamental el
mercado nacional el cual se ha contraido por la concentracién del ingreso. Segun la
encuesta: La empresa mexicana frente al reto de la modernizaciéon Fase Il (NAFIN
(1995)) el 77% de las empresas tienen como ambito de actividad sus mercados
locales, el 13.41% los mercados regionales, el 8.15% el mercado nacional, y el
1.83% los mercados internacionales. Encuestas mas recientes (Comision
Intersecretarial de Politica Industrial Secretaria de Economia (2003)) nos indican
que en la industria manufactura el 73.1% de las pequenas y medianas empresas,
tienen como ambito de venta final el mercado nacional. Esta encuesta también da
razon de la estructura de venta de este conjunto de empresas, por tipo de cliente a
saber: el 25% de sus ventas se realizan directamente al publico, el 22% a
mayoristas, el 19.4% son venta directa u otras empresas industriales y el 19.1% son

ventas directas a negocios minoristas.



183

Cuadro 2. Participacion de las Unidades Econdmicas en el Sector Manufacturero
ARo de 1998

(Establecimientos por tamafo, porcentajes de participacion)

) ) TOTAL
DIVISION MICRO | PEQUENA | MEDIANA GRANDE DEL
SECTOR

I Productos
alimenticios, bebidas | 98.0 1.1 0.7 0.2 34.2
y tabaco

1I Textiles, prendas
de vestir e industria 92.4 4.5 2.7 0.4 16.1
del cuero

III Industria de la
madera y productos 98.1 1.5 0.4 0.0 12.6
de madera

IV Papel, productos
de papel, imprentas y | 94.2 3.6 2.0 0.2 5.7
editoriales

V Sustancias
quimicas, derivados
del petréleo, 79.4 12.5 74 0.7 3.1
productos de caucho
y pléstico

VI Productos de
minerales no
metdlicos, excepto 97.8 1.5 0.6 0.1 8.8
derivados del
petréleo y carbon

VII Industrias

1 P 51.5 19.9 24.6 4.0 0.1
metalicas basicas

VIII Productos
metdlicos, 93.7 3.1 22 1.0 17.5
maquinaria y equipo

IX Otras industrias

96.1 2.2 1.5 0.3 2.0
manufactureras

Participacion (por
estrato de empresa)
en el total de
unidades econémicas

95.5 2.6 1.5 0.4 100.0

Fuente: INEGI, Censos Econémicos 1999.

La apertura comercial ha hecho por tanto que el ambito de competencia de
las MIPyME sea la sobrevivencia en el mercado nacional. La logica de la
acumulacion de capital concuerda con esta informacion. Es decir, el mercado
nacional se ha contraido por efectos de la concentracién del ingreso, lo cual ha
generado un proceso de diferenciacién de consumo muy acentuado que ha sido
enfrentado por las MIPyME, no mediante la incorporacién de cambios tecnoldgicos
que incrementen la relacién capital trabajo, a fin de aumentar la tasa de ganancia
sino mas bien, aprovechando las ventajas competitivas que resulta de una
contraccion del nivel de salarios. El problema de este modelo de acumulacion es
que su efecto no es expansivo sino que provoca un proceso de implosién en las
tasas de acumulacion. La desarticulacion de las cadenas productivas implica por un
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lado, que la propension a importar insumos intermedios y de capital de la industria
manufacturera crece mas que proporcionalmente a las exportaciones, lo cual afecta
la balanza de pagos, e influye sobre el tipo de cambio. Los procesos de devaluacion
generan incrementos de precios en los insumos y bienes de capital y reducen los
escenarios de largo plazo para la planeacion de la inversién productiva.

En cuarto lugar esta la estructura de crecimiento de los acervos. El
comportamiento de los acervos de capital medidos en dolares corrientes por tipo de
bien, nos indica que tanto los acervos en maquinaria y como en mobiliario y equipo
de oficina tuvieron desde 1965 hasta 1984 una tendencia creciente. Posteriormente
su crecimiento permanecio practicamente constante desde 1985 hasta 1993 para
subsiguientemente presentar un incremento. Con lo que respecta a edificios
observamos que presenta durante todo el periodo considerado una tendencia
creciente

Grafico 6. Acervos Netos de Maquinaria en Dolares Corrientes
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Fuente: Elaboracion Propia en base al calculo de los Acervos para Maquinaria y Equipo.
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Grafico 7. Acervos Netos de Edificios y Construcciones en Délares Corrientes
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Fuente: Elaboracion Propia en base al calculo de los Acervos para Edificios y material para construccion .

Grafico 8. Acervos Netos de Mobiliario en Ddlares Corrientes
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Fuente: Elaboracion Propia en base al calculo de los Acervos para Mobiliario.
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Al nivel de tamafio de empresa el comportamiento de los acervos de capital
presenta tendencia diferenciada en dos tipos de acervos: edificios y mobiliario. En el
caso de maquinaria las tendencias del comportamiento de acumulacién de acervos
son iguales en todos los estratos. Cabe sefalar que esta comparacion tiene la
limitante de que el afio de evaluacion de los acervos es 1970 y no 1965 sin embargo,
las tendencias en la acumulacién de acervos con los dos afos de referencia
considerados es muy similar.

Grafico 9. Acervos Netos de Maquinaria en Dolares Corrientes
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Grafico 10. Acervos Netos de Edificios en Délares Corrientes
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Fuente: Elaboracién Propia en base al calculo de los Acervos, Depreciacion y Formacion Bruta por estratos .

Grafico 11. Acervos Netos de Mobiliario en Délares Corrientes
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Los resultados en los otros tipos de acervo por tamafio de empresa nos
muestran que en los 4 estratos ha habido una acumulacién de propiedades y una
disminucion muy significativa en la acumulacion de mobiliario y equipo de transporte.

Estas series nos permiten confirmar las tendencias decrecientes en la
acumulacion de capital para los estratos de mayor capacidad de generacién de
empleo de la industria manufacturera. Las causas de la tendencia en la
desacumulacion de acervos se deben fundamentalmente al efecto combinado de una
menor tasa de crecimiento de la formacion bruta de capital fijo y al envejecimiento de
la planta productiva reflejado esto en la depreciacion.

En quinto lugar la relacion depreciacion y formaciéon bruta de capital nos
indicaria lo siguiente:

El estancamiento en el crecimiento de los acervos observado entre 1981 hasta
1993 en maquinaria y equipo asi como en mobiliario se explica porque la
depreciacion acumulada llega a ser en buena parte del periodo superior a la
formacion bruta. Situacion que en el caso de edificios sucede lo contrario. La gréafica
siguiente nos ilustra el efecto combinado de lo antes dicho respecto a la relacion

depreciacion formacién bruta de capital.

Grafico 12. Formaciéon Bruta de Capital y Depreciacién 1965-2001
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Si sectores econémicos dindmicos no encuentran oferentes internos que les
ofrezcan insumos y bienes de capital especializados y no se puede importar estos
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bienes, la productividad del sector disminuye y los costos tienden a aumentar
conforme se acrecienta la demanda social, induciendo a la sobrevivencia de
productores ineficientes dentro del mercado. Cuando existe una contraccion de la
demanda social la dinamica de acumulacién, en una economia nacional con
inadecuaciones en su patrén de competencia intracapitalista tiende a ser centrifuga
es decir, se incrementan las importaciones, se acentla el crecimiento diferenciado
de la productividad entre ramas y se presentan procesos de concentracion de la
produccion industrial. Con ello los sectores sin acceso al financiamiento para la
incorporacion de maquinaria y equipo y con mercados locales estancados o en clara
contraccién tendran como Unica forma de competencia la intensificacion del proceso
de trabajo y la sobreexplotacion del trabajador.

La persistencia de esta tendencia en el conjunto de todas las actividades
econémicas reduce las alternativas para compensar la productividad perdida
disminuyendo con ello la rentabilidad de las diversas ramas. Cuando la crisis se
presenta los capitales privados e independientes tenderan a un proceso de
descapitalizacion paulatina sobre todo en ramas con dinamicas de crecimiento de la
productividad de la fuerza de trabajo estancadas, generandose un proceso de
desindustrializacién y retroalimentando, a nivel social, la incapacidad para elevar la
productividad de la fuerza de trabajo. En época de crisis las contratendencias que
permiten elevar la tasa de ganancia se retardan asi por ejemplo, la disminuciéon de
los costos salariales, derivados de una tasacion salarial por debajo del valor de la
fuerza de trabajo, no puede ser aprovechada para expandir el mercado por la
imposibilidad para la ampliacién de la productividad del trabajo. El desempleo no
s6lo se debe al problema de cambio tecnologico sino a la incapacidad para
incorporar este cambio a un mayor nimero de capitales.

La tasa de ganancia, la tasa de explotacion y la composicion organica de
capital.

El comportamiento de la acumulacion de capital constante fijo en la industria
manufactura mexicana nos da la posibilidad de precisar las caracteristicas del
proceso de cambio tecnoldgico y desarrollar con ello una explicacion cualitativa mas
puntual del proceso de acumulaciéon de capital. Para tal fin se utilizan indicadores
tales como La tasa de ganancia, la tasa de explotacién y la composicion organica de
capital. Analicemos el significado analitico de cada uno de ellos.

La reproduccion de los diversos capitales individuales implican que estos
trabajan a una escala condicionada no por la demanda individual sino por la
tendencia a realizar la mayor cantidad posible de trabajo y a suministrar con el
capital existente la mayor cantidad posible de mercancias es decir, la reproduccién
del capital se sustenta en la expansion continua de los mercados.

Cuando los mercados se amplian y especializan, los diversos capitales tienen
la posibilidad de desarrollar procesos de gestion de los procesos productivos que



190

revisten un cardacter social. Esta gestién del proceso de produccién se centraliza en
la busqueda de la sustitubilidad de insumos (Iéase sustitubilidad de trabajos), en el
desarrollo de procesos de produccién unitarios — a través de la diversificacién e
integracién de sistemas de maquinas herramientas— vy en el establecimiento de
normas técnicas sociales, sobre la base de procesos de produccion unitarios, para
acrecentar la productividad de la fuerza de trabajo. El caracter social de la
produccion se expresa por tanto en la conformacién de relaciones técnicas que se
identifican con el desarrollo del plusvalor relativo.

El desarrollo de la competencia intercapitalista establece el nimero de
productores que pueden satisfacer las necesidades del mercado. La eventual
contraccion de estas necesidades sociales es enfrentada por los productores a
través de la disminucion del precio de las mercancias via disminucion de costos, el
incremento y/o flexibilizacién de las escalas de produccién y la diversificacion de
productos. Con ello se busca ensanchar el mercado y eventualmente, conforme se
consoliden las relaciones técnicas de produccion de un sector econémico, ajustar el
comportamiento de la demanda efectiva.

El perfeccionamiento de los bienes de capital posibilita establecer la
estandarizacién de la produccion en las diversas actividades econdmicas, las
técnicas correspondientes aplicadas en diversas actividades econémicas tienen una
fuerte complementariedad en el uso de equipos existentes sobre esta base, los
diversos capitales privados e independientes pueden elegir que tipo de innovacion
tecnologica incorporaran en sus procesos de produccion, influyendo en la dinamica
de costos relativos a partir del incremento diferenciado de la productividad del
trabajo. En general estos procesos de cambio tecnoldgico pueden ser clasificados
en los siguientes rubros:

1. Ahorro de energia y perfeccionamiento de los bienes de capital.

Las lineas de desarrollo tecnolégico involucradas son: reduccién de la
energia gastada, mejorar la transmision de la energia desplegada, y lograr un
incremento en la adaptabilidad de los materiales (durabilidad y resistencia) con los
cuales se construyen los bienes de capital, para perfeccionar la transmisién de la
energia desplegada.

2. Cambios tecnolégicos orientados a expandir el control de los procesos
elementales y del proceso global de produccién. Esto se subdivide en dos aspectos:

a) Cambios tecnolégicos orientados a mejorar los sistemas de control
de materiales, lo cual implica: perfeccionar los sistemas de control de
inventarios, elevar la planeacion de los requerimientos de materiales,
establecer novedosos sistemas de control de calidad, elevar el porcentaje de
materiales de rehuso y/o reciclables.

b) Cambios tecnoldgicos orientados a intensificar la productividad de la
fuerza de trabajo, lo cual implica: establecimiento de circulos de calidad,
técnicas administrativas de cero defectos, tiempos flexibles, trabajo por
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tareas, semanas de trabajo comprimidas, armonizacion de funciones y

establecimiento de curvas de aprendizaje, etcétera.

3. Cambios tecnoldgicos orientados a la adaptacién de paquetes tecnoldgicos
integrados; a saber: robodtica, informatica, tecnologia de disefio, tecnologia de
grupos, administracién de mantenimiento, tecnologia laser, etcétera.

4. Cambios tecnolégicos orientados a perfeccionar las caracteristicas de
disefo de los productos finales. Esto incluye: diversificacion, simplificacion,
estandarizacion y mejoramiento de la calidad del mismo, programacion de la
produccion, etcétera.

Asimismo los parametros de calidad de las materias primas y de los productos
finales se van estableciendo a partir del perfeccionamiento alcanzado en los
procesos de produccion que estan integrados. Los procesos de crisis en una
economia con un sector de bienes de capital desarrollado, capaz de satisfacer los
diversos requerimientos de las diversas industrias, tienen un caracter ordenador en
la medida en que destruyen capital ineficiente y crean condiciones para el inicio de
una fase expansiva en el proceso de acumulacion ya que posibilitan establecer,
entre otros elementos, las normas de gestion y utilizacion de la capacidad de
trabajo.

La descripcién del proceso de competencia capitalista en términos genéricos
posibilita describir posibles deformaciones del proceso de acumulacién ampliada.
Para el caso particular de nuestra economia, dependiente y subordinada, la
superexplotacion del trabajo se presenta en el plano de la competencia intra
capitalista. Ella se establece, a partir del desarrollo de la productividad del trabajo, en
aquellas empresas o0 sectores capitalistas que introducen cambios tecnoldgicos
radicales en sus procesos productivos desarrollados por otras empresas, sectores o
regiones en otro espacio de acumulacion que no sea el nacional. Esto provoca un
incremento de la productividad del trabajo, un aumento en la composiciéon organica
de capital, en la tasa de explotacion del trabajo y por ende la ganancia. Al mismo
tiempo estas empresas compiten con empresas o sectores capitalistas que no
pueden endogeneizar las innovaciones tecnoldgicas en la medida en que se
encuentran restringidas a operar en mercados locales o regionales por lo que, la
escala de produccion que utilizan es inadecuada para lograr tal incremento de
productividad. De esta forma, las innovaciones tecnolégicas permiten un proceso de
racionalizacion de las inversiones para el segmento del capital ligado al mercado
externo. Esta racionalizacion supone, el incremento de la rotacion del capital
constante fijo, la articulacion a eslabonamientos productivos internacionales que les
permitan independizarse de cadenas productivas nacionales ineficientes y el
aprovechamiento de costos laborales reducidos. Tal hecho tiene tres implicaciones:

i) Las innovaciones tecnolégicas ocurridas en los segmentos dinamicos del
sistema, al no poderse generalizar a todos los capitalistas suscitan que la
superexplotacion se haga necesaria en las actividades econdmicas ligadas al

mercado interno para preservar su tasa de ganancia.



192

ii) En un segundo momento, y una vez agotadas y aprovechadas las
condiciones excepcionales para la acumulacion, provocan una baja en la
competitividad, producida por el régimen de la acumulacién fundado en la
superexplotacion del trabajo, que las empresas extranjeras, establecidas en
formaciones sociales donde ese proceso se estructura, mantengan altas tasas de
facturaciones de capitales hacia sus regiones de origen, una vez que su liderazgo en
el proceso local de acumulacion estd poco amenazado. Esas remesas, que son
realizadas a través de diversos mecanismos (pago de intereses y servicios del
financiamiento externo, envio de remesas de ganancias, pago de royalties, patentes
y asistencia técnica, practica de sobreprecios en las relaciones intra-firmas, deterioro
de los términos de intercambio o simplemente desplazamiento de capitales para
regiones donde las condiciones macroeconémicas son mas seguras y atractivas,
superan ampliamente las entradas de capitales realizadas por ellas, resultando en un
significativo proceso de expropiacion de capitales y de divisas.

iii) Ambos hechos provocan un proceso de desindustrializacion en la medida
en que las inversiones sélo se realizaran en sectores en donde se garanticen la tasa
de ganancia imperante en le mercado mundial. La cual es definida por los grandes
monopolios y oligopolios internacionales. De esta manera se provoca una mayor
especializacion del la industria provocando estrangulamientos en la posibilidad de
generar empleos pues este soOlo puede crecer hasta el limite marcado por la
especializacion de la industria manufacturera, impuesto por el mercado mundial, la
cual es ajena a las necesidades y caracteristicas de la poblacién econémicamente
activa de los paises.

En este contexto la intensificacion del trabajo (Iéase sobre explotacion de la
fuerza de trabajo) se logra mediante dos mecanismos a saber: Los sectores
capitalistas avanzados la realizan a través de la subordinacion del trabajo al sistema
de maquinas las cuales marcan los ritmos de produccion, este fendbmeno se
relaciona directamente con la rotacién de capital fijo. Estd no sélo condiciona los
ciclos de inversion de las diferentes industrias sino que ademas; determina las
caracteristicas concretas del uso de los insumos, la posibilidad de sustitucién entre
ellos, define el desarrollo del perfeccionamiento de los procesos productivos y por
ende, de la productividad parcial de los diversos trabajos concretos desplegados
para producir una masa determinada de mercancias en un lapso determinado de
tiempo. Asimismo, el desarrollo de la productividad de la fuerza de trabajo se
traduce en un incremento del valor agregado por hora hombre trabajada el cual
resulta de una optimizacioén de los costos por unidad de mercancia producida.

El segundo mecanismo consiste en someter a la fuerza de trabajo a
condiciones laborales que reducen el tiempo de trabajo necesario mediante el
alargamiento de la jornada laboral , pagos por debajo del valor social histérico de la
fuerza de trabajo y formas de administracion gerencial que niegan cualquier
posibilidad del control por parte de los trabajadores sobre su proceso de produccion
lo cual provoca, un control absoluto por parte del capital sobre los ritmos de
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produccion originando una productividad extraordinaria del trabajo empleado . Estas
normas de trabajo son aceptadas por la clase trabajadora en funcion del tamafo del
ejército industrial de reserva el cual presiona a los trabajadores empleados a
tolerarlas. Actualmente las normas de intensificacion del trabajo son presentadas
como métodos de flexibilizacién del trabajo. En el caso particular de México las
caracteristicas demograficas que actualmente tiene hacen que la poblacién
econémicamente activa sea muy alta presionando a la baja los salarios.

Estas dos formas de intensificacion de trabajo se ven reflejadas en la
composicion organica de capital. Los cambios en ésta son resultado de la busqueda
incesante por lograr la funcionalidad, armonizacién y sincronia de los procesos de
trabajo que definen un proceso de producciéon a fin de disminuir los costos de
produccion por unidad de mercancia producida.

La composicion organica de capital es resultado entonces de la Intensificacion
del trabajo la cual o bien acelera la velocidad de circulacion de las materias primas
sin modificar la tecnologia que utiliza, o bien adaptar al obrero individual y colectivo
a la velocidad mas acelerada con que circula el objeto de trabajo como resultado de
la introduccion de més capital constante fijo.

Cualquiera que sea el proceso de extracciéon de plusvalia la medicién de la
productividad del trabajo no puede ser expresada exclusivamente como una relacién
de complementariedad entre los medios de produccion y la fuerza de trabajo
(coeficientes técnicos), sino como un proceso de subordinacién de la fuerza de
trabajo al capital el cual al desenvolverse como capitales privados e independientes®
tienen que impulsar la modificacion de la interaccién de los elementos materiales
que forman parte del proceso de produccion con el obrero. Esta interaccién se
expresa en la estructura de costos de tal forma que: El efecto del cambio en el
producto por hora hombre trabajada o por unidad salarial de costo depende del
concomitante cambio en la tasa de salarial. Similarmente, el efecto del cambio en los
requerimientos unitarios de materiales por unidad de producto o unidad de costos de
materiales por unidad de producto esta en funcion del cambio en el precio de tales
materiales. Asimismo el efecto del cambio en el desgaste fisico de la maquinaria por
unidad de producto producida depende de la correspondencia entre la tasa de
depreciacion monetaria y el patrén de eficiencia de la maquinaria ante diferentes
niveles de capacidad utilizada.

Los parametros de la competencia por la busqueda de un mayor monto de
ganancia individual inter e intra capitalista de las diferentes figuras del capital en
funciones modifica la distribucién del plusvalor entre los diversos capital la cual se
expresa en los precios relativos, y por ende en los costos de produccion, afectando
con ello el plusvalor producido y apropiado. La rentabilidad de las empresas
depende de la estructura de costos 6ptima que el proceso de produccién puede

La caracterizacion de capitales privados e independientes hace referencia a que en el modo de produccion capitalista el
desarrollo de las fuerzas productivas del trabajo social presentan un caracter privado.
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alcanzar y de la eficiencia que se tenga para llegar al 6ptimo. Esta vinculacion entre
la produccion fisica y el sistema de precios provoca que la tasa de ganancia sea
determinada tanto por composicion organica de capital como por la tasa de
explotacion.

Estos tres indicadores nos muestran la forma en que la gestion del capital
sobre el trabajo social se ejerce. La administracién de los costos de produccion del
capital se orienta siempre a incrementar la tasa de explotacién de la fuerza de trabajo
en forma mas que proporcional al incremento en la composicion organica de capital a
fin de preservar o acrecentar la tasa de ganancia. Este mecanismo de conservacion
de la rentabilidad debe ser estudiada a nivel de cada segmento del capital industrial
con el objetivo de dilucidar las condiciones reales de reproduccion social tanto desde
la perspectiva del capital como de los intereses de la clase trabajadora. La
sobreexplotacion de la fuerza de trabajo se da a partir de la coexistencia de los
diferentes tamafos de establecimientos y de su espacio de acumulacion en el cual
opera a saber: el mercado mundial, y/o el consumo suntuario, y el consumo de la
clase obrera.

La gestion social del capital sobre la fuerza de trabajo en la

industria manufacturera.

El primer andlisis que se presenta supone que la industria manufacturera
opera como un solo capital. En este escenario analitico las variables que mas
influyen en el proceso de acumulacién de capital son: el nivel de actividad
econémica, medida en el crecimiento del valor bruto de la produccién, la
productividad y la formacion bruta de capital. La importancia dindmica de estas tres
variables las podemos comprender a partir de la tasa de ganancia. Esta presenta
tres claras tendencias de 1965 hasta 1983 se revela una clara propension
decreciente. Posteriormente, de 1984 hasta 1998, una evidente trayectoria creciente
y de 1999 hasta 2003 se empieza a expresar una curso decreciente.

Durante el primer periodo se advierte que la composicion organica de capital
se mantiene relativamente estable con una ligera tendencia decreciente, se muestra
un crecimiento de la productividad de la fuerza de trabajo y un incremento en el nivel
de empleo, resultado del alto nivel de actividad econdémica. Asimismo, la
participacion de los salarios en el costo de venta total mantuvo una tendencia
constante durante todo el periodo. La tasa de explotacion de la fuerza de trabajo
presenta asimismo una clara directriz decreciente en sintonia con la tasa de
ganancia.

Podemos concluir entonces, que la tasa de ganancia presenta una tendencia
negativa atribuida fundamentalmente al estancamiento en la productividad de la
fuerza de trabajo cuya causa se explica, primordialmente, por la disminucién de la
tasa de explotacion de la fuerza de trabajo, y la estabilidad en la participaciéon de los
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salarios en el costos de venta total de la industria manufacturera. Los limites
estructurales de la acumulacion de capital en esta etapa, que podriamos llamar
expansiva, se entienden porque el patron de desarrollo del régimen de plusvalia
relativa, para el conjunto de establecimientos de la industria manufacturera, encontr6
limites estructurales para su desarrollo.

Durante mas de cuatro décadas la politica de sustitucion de importaciones y la
participacion del Estado en la esfera productiva posibilitaron la aparicion, desarrollo
y crecimiento de industrias caracterizadas por su alto grado de complejidad
tecnologica. Entre ellas podemos mencionar: la industria quimica, la industria
siderurgica, la industria de fertilizantes y la industria de bienes de capital. El
desarrollo de estos sectores debid permitir el incremento de la productividad de la
fuerza de trabajo a través de la satisfaccion de las necesidades de las diversas
industrias una vez que hubieran controlado la produccion estandarizada, mejorando
y desarrollando la tecnologia extranjera y, a partir de lo anterior, las diversas
empresas podrian ser capaces de innovar en productos y procesos y en el largo
plazo crear tecnologias propias. Logrando lo anterior, se debié de haber dado una
evolucion de la demanda interna respecto al incremento de la calidad de los
productos e incluso un proceso de internacionalizacién de la produccién
aprovechando a las empresas transnacionales. El proceso de industrializacién no
logré conformar un sector nacional de bienes de capital que satisficiese las diversas
necesidades de los diversos productores. Esta carencia genera la conformacion de
un aparato industrial poco integrado, compuesto por un pequefio polo productor de
bienes de capital, un creciente subsector productor de bienes de consumo
duradero, que dependia de manera creciente de insumos y componentes
importados, y un grupo compuesto por un gran numero de pequefas y
microempresas que cubrian — y cubren — mercados residuales. El sector de
bienes de capital surgié6 como resultado del crecimiento de la industria petroquimica
nacional y de la industria eléctrica. Este sector observé un crecimiento anarquico de
empresas incapaces de incrementar la oferta y el grado de complejidad de los
bienes de capital. Las empresas de este sector fueron apareciendo en muchos
casos como filiales de empresas transnacionales las cuales veian un mercado
atractivo al estar protegido y con gran dinamismo, por ende su logica de
funcionamiento no obedeci6 a la necesidad de desarrollar al mercado interno. La
industria de bienes de capital no fue promovida de manera integral con la
consecuente dependencia de importaciones tanto de insumos intermedios como de
equipo, para su crecimiento; en consecuencia este sector no tenia capacidad de
satisfacer las demandas crecientes, de tecnologia, de los sectores demandantes.

La problematica antes enunciada fue reconocida en el afo de 1984, en la medida
que se habian precisado los principales problemas que enfrentaba la industria de
bienes de capital. En general podemos ordenar estos problemas en cinco grupos
(Kato Maldonado Luis (1997)):
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a) la falta de ingenieria basica y en detalle provocaba importaciones
excesivas o innecesarias de equipo.

b) carencia o escasez de capacidad técnica de disefio en los procesos
basicos de fabricacién de maquinaria por ejemplo; maquinado pesado, tratamiento
térmico especializado y en especial de la carencia de piezas pesadas de fundicién y
forja.

c) Mala seleccion de los equipos y procesos aspecto que generaba
importacién de tecnologias no acordes con el nivel de desarrollo nacional.

d) Un mercado sumamente fragmentado en el cual existia un gran
nuamero de productores sin posibilidad real de integracién y de aprovechamiento de
economias de escalas y con imposibilidad de desarrollar economias de crecimiento.

e) En consecuencia y por lo anterior existian limites para incrementar la
productividad de la fuerza de trabajo y el desarrollo de procesos estandarizados.

A pesar de estos problemas la industria logro crecer durante la década de los
ochenta gracias al alto nivel de proteccion arancelaria que gozaba y a los apoyos
que el Estado otorgaba a los empresarios. La expansién y reordenamiento de esta
industria dependian de nuevas inversiones y sobre todo de la expansion y
especializacion de la industria petroquimica. El desarrollo de una industria
petroquimica nacional debidamente integrada a lo largo de sus cadenas productivas
y al interior de la industria petroquimica y entre las diferentes ramas de la industria
manufacturera tanto por el lado de la demanda de PEMEX por insumos intermedios
y bienes de capital; como por las ramas que utilizardn insumos de origen
petroquimico  posibilitarian ~ mantener la competitividad de la cadena de
transformacién y especializar a la industria de bienes de capital. Con ello, era
factible lograr efectos multiplicadores en los niveles de eficiencia de la industria
nacional en su conjunto. La imposibilidad de financiamiento del gasto publico y la
falta de iniciativas por parte de los empresarios para buscar solucionar sus
problemas tecnol6gicos provocaron que estas perspectivas de desarrollo de la
industria manufacturera no se cumplieran aunque existieran posiciones favorables
por parte de empresarios en este sentido.

A partir de 1986 la crisis de balanza de pagos, la necesidad de buscar el equilibrio
financiero del Estado, el combate a la inflacion mediante la contracciéon del mercado
interno y la apertura del mercado interno en forma indiscriminada; provocaron que
los planes de reindustrializacion de la industria de bienes de capital quedaran
truncos y con ello la brecha tecnoldgica se ampliara entre los productores nacionales
y los internacionales. Actualmente la industria practicamente ha desaparecido y en
consecuencia se acrecienta la necesidad de importar bienes de capital. Estas
importaciones se asocian a las necesidades propias de cada empresa y la dinamica
de integracioén industrial se traslada al mercado internacional con lo cual no se tiene

la capacidad de inducir un proceso social de incremento en la productividad.
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En el segundo periodo, el crecimiento del capital constante fijo llega a ser
igual a la depreciacion y durante varios afos, es inferior a la estimacion realizada de
esta variable, el crecimiento de la productividad de los obreros aumenta mas que
proporcionalmente al crecimiento del empleo observandose una disminucién en el
crecimiento de esté los afios de 1985 hasta 1993, la participacion de los salarios en
el total del costo de venta cae de forma significativa al pasar de del 8.8 % en 1982 al
4.3% en 1998. Cabe sefalar que en este periodo se manifiestan dos situaciones
claramente diferenciadas respecto a la tendencia creciente en la tasa de ganancia.
Entre 1982 y 1992 se detiene la caida en la tasa de ganancia y se estabiliza,
posteriormente (1993 — 1998) se presenta una clara tendencia creciente. La
composicién organica de capital en este periodo mantiene niveles superiores a los
observados durante el periodo anterior para finalmente situarse al mismo nivel
alcanzado al inicio del periodo. El incremento en la tasa de ganancia se da entonces
por el crecimiento mas que proporcional de la tasa de explotacion sobre la
composicién organica de capital.

Durante este tiempo se desmantela la funcioén del Estado como eje rector del
proceso de industrializacion, al vender la mayor parte de las empresas
paraestatales, comprometiéndose a impulsar un proceso de modernizacién
econémica — basado en la apertura comercial, en la racionalizacién del gasto
publico y en la disminucion de los salarios por debajo del nivel de subsistencia.

Se puede afirmar que las empresas ligadas al mercado exterior desarrollaron
procesos de cambio tecnolégico incrementales (estos cambios se orientan a adaptar
sus escalas de produccion en funcion de diferenciacion de productos) ; mientras que
la mayoria de las empresas no integradas a este sector se abocaron a depreciar en
forma intensiva sus activos fijos para acelerar su depreciacion y con ello aprovechar
la reduccion de los niveles salariales que fueron impuestos por parte del Estado y
del Capital. En consecuencia se desarrollo un proceso de sobre explotacion de la
fuerza de trabajo.

La gestion del la fuerza de trabajo se oriento durante este tiempo en los

siguientes aspectos.

a) El Estado transfirié sectores rentables que mantenia bajo su control
hacia el sector capitalista industrial.

b) Resarcié las condiciones de rentabilidad de los capitalistas
mediante dos mecanismos: el abaratamiento del capital constante
circulante gracias a la apertura indiscriminada de la economia
nacional. Propiciando de esta manera, la eliminacion de capitales
ineficientes y generando, al mismo tiempo, la desarticulacion de las
cadenas productivas nacionales y, reduciendo el valor de la fuerza
de trabajo por debajo incluso del nivel de subsistencia. El
sostenimiento de la contencién salarial se soport6 en la medida en
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que la estructura de la pirdmide poblacional del pais genera que la
poblacién economicamente activa se acreciente en forma
sustancial propiciando una presién para no elevar los salarios a
pesar de que se presenten crecimientos en le nivel de actividad
econbmica.

La capacidad de las diferentes empresas para aprovechar estas
condiciones excepcionales de incrementos de la ganancia fue
aprovechada fundamentalmente por las empresas ligadas al
mercado exterior. Estas lograron incrementar sus niveles de
ganancia independientemente del nivel de actividad econdémica de
la economia nacional. La segmentacion de sus mercados y la
especializacion alcanzada en sus procesos de produccion,
comercializacién y financiamiento les permitié independizarse de la
articulacién de cadenas productivas nacionales que presentaban
niveles de eficiencia inferiores a los existentes en el mercado
internacional. Lograron, al mismo tiempo, elevar su competitividad
al disminuir sus costos salariales sin tener que realizar inversiones
cuantiosas en maquinaria y equipo de produccién e incluso
aprovecharon segmentos dinamicos del mercado nacional
explicado éste por la concentracion del ingreso. Para el resto de
las empresas, que lograron sobrevivir a la competencia frontal
derivada de la apertura comercial indiscriminada, la logica de
competitividad fue sustentada en la instrumentacién de procesos
sobre explotacion de la fuerza de trabajo esto fue determinado
tanto por el ritmo acelerado de la apertura comercial y la falta de
apoyos financieros que indujeran la incorporacion masiva de bienes
de capital. La crisis de financiera de 1994 dificulto e impidi6, de
manera definitiva el crecimiento acelerado de la inversion durante
este periodo. El crecimiento de la inversidon fue incluso inferior o
igual a la depreciacion que hemos calculado lo cual indica que las
condiciones excepcionales de rentabilidad que se establecieron no
fueron aprovechadas para expandir la capacidad productiva de la
industria manufacturera. El empleo durante este periodo se ubico
en sectores con bajo salarios y se ha observado una mayor
participacion del empleo en las ramas de mediana y alta tecnologia.
La menor participacién de los salarios en el costo de produccion
libero capital dinerario pudiendo con ello financiar la recapitalizacion
de las empresas. Sin embargo estds no lo hicieron sino que
prefirieron incrementar la depreciacién del su capital constante fijo.
Los datos referentes al comportamiento de la depreciacion y la
formacion bruta de capital entre 1982 y 1994 son indicativos de lo

antes comentado.
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e) Por e) y ¢) se tiene que la capacidad de inducir el crecimiento social
de la productividad de la fuerza de trabajo se cancelo al
desarticularse las cadenas productivas orientadas hacia el mercado
nacional, dificultando con ello que se propiciaran  efectos
multiplicadores en la productividad de la fuerza de trabajo hacia las
ramas que potencialmente pueden ser integradas.

Los datos sobre importaciones y el perfil de especializacién del empleo segun
la OCDE, durante este periodo confirman lo expuesto.

Grafica 14. Participacion de las Importaciones por tipo de bien sobre el
total de las Importaciones
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Empleo segun tipo de salarios.
(%)
Empleo total. Altos Salarios Medios Salarios Bajos Salarios.

1970 100 14 42.7 43.2
Canada 1994 100 17.9 42.7 39.4
México 1970 100 12.2 314 56.4
1994 100 15.8 285 55.7
E.U.N. 1970 100 15.8 48.3 35.9
1994 100 16.0 51.3 32.7

Fuente : OECD Technology productivity and job creation. Paris, 1996.

*La clasificacion del empleo segtin el tipo de salarios considera los siguientes criterios de agrupacion:
Altos salarios: son industrias que pagan salarios mds de 15% arriba de la media.
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Medios salarios: Son industrias que pagan salarios 15% arriba de la media.

Bajos Salarios: Son industrias que pagan salarios 15% debajo de la media.

Altos Salarios: Quimica, aeroespacial, farmacéutica, refinacion de petréleo, computadoras y equipo
de oficina, motores de vehiculos.

Medios Salarios: Papel e imprenta, caucho y plastico, productos minerales no metélicos, hierro y
acero, metales no ferrosos, productos metalicos, maquinaria no eléctrica, instrumentos cientificos, equipo de
comunicaciones y semiconductores.

Bajos Salarios: Alimentos, bebidas y tabaco, textiles, vestidos y pieles, productos de madera,
maquinaria eléctrica, otros equipo de transporte, otras manufacturas.

*

Empleo segun tipo de tecnologia.

(Porcinos.)
Empleo total. Alta Tec. Media Tec. Baja Tec.
1970 100 10.1 271 62.8
Canada 1994 100 10 32.5 57.5
México 1970 100 7.9 16.8 75.3
1994 100 9.4 22.2 68.4
E.U.N. 1970 100 18.4 25.7 56.0
1994 100 19.7 28.5 51.8

Fuente: OECD Technology productivity and job creation. Paris, 1996.

* La clasificacién del empleo segun tipo de tecnologia considera los gastos de investigacion y
desarrollo respecto al producto total obtenido considerando a la OECD como un solo conjunto.

Sectores de alta tecnologia: Aeroespacial, computadoras y equipo de oficina, equipo de comunicaciones
y semiconductores, maquinaria eléctrica, farmacéutica, instrumentos cientificos.

Sectores de media tecnologia: Quimica, caucho y productos de plastico, metales no ferrosos,
maquinaria no eléctrica, motores de vehiculos, otros equipos de transporte y otras industrias
manufactureras.

Sectores de baja tecnologia: alimentos, bebidas y tabaco; textiles, vestidos y pieles; Productos de

madera, papel e imprenta, refinacion de petroleo, productos de minerales no metalicos, hierro y acero,
productos metalicos, construccion de buques.

En la Ultima fase se observa que la formacion bruta de capital crece méas que
proporcionalmente a la depreciacién, la productividad aumenta al mismo tiempo que
el crecimiento del empleo y la participacién de los salarios en el total de costo de
venta aumenta en forma moderada al pasar del 4,3% al 5. 31%. Tanto la
composicion organica de capital como la tasa de explotacion presentan una clara
tendencia decreciente. El decrecimiento en la tasa de explotacién es mas que
proporcional a la composicion organica de capital. En esta etapa se manifiesta los
limites estructurales de la acumulacion de capital. Es decir, no se puede incrementar
la productividad de la fuerza de trabajo exclusivamente por la intensificacion del
trabajo, ni en el manejo de los precios relativos de los costos de produccién. Esto
ultimo fue utilizado por las diversas empresas para incrementar la productividad
monetaria sin que en realidad existiera un crecimiento en la productividad fisica de la
fuerza de trabajo. Las consecuencias del tasas de crecimiento en la inversion
similares al crecimiento de la depreciacion, durante el periodo de recuperacion de la




201

rentabilidad capitalista, indican que los capitalistas aceleraron el proceso de rotacion
de sus activos fijos, incrementando con ello la productividad a través de un entorno
de precios relativos de las materias primas y de la fuerza de trabajo favorable que les
permitié acrecentar la tasa de ganancia.

El comportamiento de la composicién organica de capital ilustra lo antes
explicado. La tendencia de la COK se puede dividir en 4 etapas: de 1965 a 1976, de
1976 a 1988 y cuatro mas cortas, de 1988 a 1994, y de 1994 a 1998.

El primer su periodo, de 1965 a 1976 muestra una ligera tendencia a la baja,
teniendo un crecimiento promedio anual de -2.65%, lo cual se debe principalmente a
que los salarios presentaron una tasa de crecimiento anual de 14.44%, siendo mayor
que la tasa de crecimiento promedio anual tanto de los acervos brutos e insumos, la
cual fue del 11.40%. Dentro de este su periodo hay que resaltar el afo de 1976,
donde la COK cae 17.64% con respecto al afo anterior aspecto que se explica por la
devaluacion del tipo de cambio lo cual afecto la relacion de precios relativos interna.
En el siguiente su periodo, 1976-1988, se da un crecimiento acelerado de la COK,
con un crecimiento promedio anual del 8.50%. La principal explicacion la baja tasa de
crecimiento de los salarios, que al afio en promedio crecieron en 1.03%, mientras
que el valor de los acervos y los insumos totales crecieron en 9.62% promedio
anual. Cabe subrayar que esta tasa de crecimiento resulto inferior al registrado en el
periodo anterior. De 1988 a 1994 se presenta un decrecimiento de la COK con una
tasa de -4.47% promedio anual. Esto se debe por dos causas; primero, el
incremento de los salarios, siendo del 15.87% promedio anual, el cual fue superior al
incremento de la suma de acervos e insumos que fue del 11.06%. Y segundo, los
acervos brutos tuvieron un crecimiento bajo, siendo igual al 3.75%.

En el periodo de 1994 a 1998, la COK crece en 7.42% promedio anual. Este
incremento no se debe a un crecimiento fuerte, ni en los acervos netos, que fue del -
1.31%, ni en los insumos totales que fue del 2.30% promedio anual, sino mas bien a
una caida en los salarios, que fue del -5.76% promedio anual.

Finalmente en el periodo 1998 -2003 la composicion organica de capital
decrece en 5.56% promedio anual. Lo cual se explica por el crecimiento mas que
proporcional de los salarios (9.96% promedio anual) respecto al crecimiento de los
insumos y los acervos los cuales en conjunto crecieron (3.85% promedio anual).

Puede entonces deducirse que el comportamiento de la composiciéon organica
de capital en el corto plazo refleja la adaptacion del capital ante la competencia entra
e inter capitalista por el control y defensa de los mercados. Esta competencia se
dirige hacia la administracién de sus costos de produccion con el objetivo de que la
fuerza de trabajo que contratan los diversos capitalista logre transformar una mayor
masa de valor por unidad de tiempo de trabajo consiguiendo, con ello, acrecentar
plusvalor apropiado y asi acrecentar su tasa de ganancia.

En esta dltima etapa de analisis se hace evidente que las condiciones
favorables para el crecimiento de la ganancia, sustentada en la sobre explotacion de
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la fuerza de trabajo, paulatinamente fueron dispersandose. Por esta razoén, las
llamadas politicas de estabilizacion (control de precios, a través de bajos niveles de
crecimiento del mercado interno, control del tipo de cambio y equilibrios en las
finanzas publicas) se constituyen en ejes cardinales para mantener la rentabilidad de
las empresas. La desarticulacién de cadenas productivas y la ausencia del Estado
en la transformacion de las condiciones produccion (mediante la promocion de una
politica industrial o bien por razén de estrategias de transferencia de tecnologias)
inducen a la ausencia de procesos de acumulaciéon de capita en perspectivas de
reproduccion ampliada. Cabe sefalar que en el periodo 1995-2000 el dinamismo de
la economia nacional se sustentd fundamentalmente en el crecimiento de las
exportaciones y de la inversion privada asociada principalmente a las ventas
externas, que a su vez fueron consecuencia del elevado dinamismo de la economia
norteamericana.

La insuficiencia en el nivel de crecimiento econdémico real genera, un proceso
de implosion del modelo de acumulacion. Este modelo requiere para su
sostenimiento la derrota total de las conquistas sociales de la clase trabajadora. Esta
derrota pasa necesariamente por la aprobacion de una legislacion laboral que
permita la flexibilizacion de las condiciones laborales lo cual implica que los
trabajadores renuncian a cualquier tipo de prestacion social, a la flexibilizacion de sus
horarios de trabajo y al establecimiento de mecanismos de medicién de la
productividad del trabajo que apoyen el crecimiento de la tasa y masa de ganancia
mas que a elevar el salario real de los trabajadores.
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Grafico 15. Ganancia Media Industrial. Total Industria.
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Grafica 16. Tasa de Explotacion. Total Industria
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Grafica 17. Composicion Organica de Capital. Total Industria
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Analisis por tamafo de empresa.

Un segundo nivel de andlisis lo constituye el estudio por tamafio de
establecimiento. Los censos econdémicos permiten agrupar a las empresas en
funciéon del niumero de empleados que laboran. Asociar a las empresas por el
nimero de personas que laboran en ellas, permite identificar a capitales que
presentan homogeneidades tecnoldgicas respecto a la fuerza de trabajo que
contratan de esta forma, se tiene indicadores que potencialmente nos indican el
monto de plusvalor a obtener en funcién de la cantidad de trabajo contratada. Cabe
sefalar que el analisis por estratos presenta limitaciones en la medida en que la
informacién censal, tal como esta presentada, imposibilita separar el numero de
obreros y de empleados. Asimismo, las estimaciones sobre acervos y depreciacion
son simulaciones las cuales se basan en manejos estadisticos - contables que
permitieron estimar un comportamiento de la inversion por tamafo de
establecimiento. Por lo antes explicado, las estimaciones sobre tasa de explotacién
de la fuerza de trabajo, de composicion organica de capital y de la tasa de ganancia
estad subvaluados. No obstante estas limitaciones, las series construidas arrojan
resultados relevantes respecto al patron de gestién de la fuerza de trabajo que fue
instrumentada por los diversos capitales a nivel de tamafo empresas. Las pruebas
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de andlisis factorial corroboran que las series tienen consistencia estadistica y
reflejan el comportamiento de los diferentes estratos que conforman la industria

manufacturera.

Gran industria

La gran industria se ve influida en su proceso de acumulacién
fundamentalmente por el nivel de actividad econdémica, la acumulacion de capital
constante fijo, el precio de los insumos y en ultima instancia por el comportamiento
de las remuneraciones. La tasa de ganancia de la gran industria ha mantenido
fluctuaciones alrededor de un valor promedio del 20% a lo largo del periodo de
andlisis. La tasa de explotacién para la gran industria muestra movimientos similares
a los de la tasa de ganancia industrial, pero sus fluctuaciones son mas pronunciadas
y no giran alrededor de un valor promedio. Al inicio del periodo de estudio la tasa de
explotacién de la fuerza de trabajo era mayor al 100% para el 2003 esta tasa esta se
ubica en el 200%. Para este segmento del sector industrial se observa que la
formacion bruta de capital fijo casi durante todo el periodo fue superior a la
depreciacion calculada. La excepcion se da durante los afnos de 1986 a 1991, en
estos afnos la depreciacion fue ligeramente superior o igual a la formacion bruta de
capital fijo. La participacion de las remuneraciones en el total de costo de venta
disminuyo en su participacién en el total en ocho puntos porcentuales entre 1970 y
20083.

El movimiento de la curva de la composicién organica del capital para la gran
industria es muy similar a la del total de la industria, lo que es consecuencia del gran
peso que tiene este estrato sobre el total de acervos de la industria manufacturera.
Lo que explica el comportamiento ascendente de la COK es el incremento de los
acervos y los insumos muy superior al incremento de las remuneraciones. Mientras
los insumos y acervos tuvieron un crecimiento promedio anual de casi 11%, las
remuneraciones solo registraron un crecimiento promedio anual del 3.40% en el
periodo de 1976 a 1988. Para el periodo de 1989 a 1994, donde la COK comienza a
descender, el crecimiento promedio anual de las remuneraciones es de mas del 15%
mientras que la suma de acervos brutos e insumos solo registra un crecimiento
promedio anual de 10.62 por ciento, lo cual se debe a que los acervos brutos solo
crecieron en promedio anual en 4.22 por ciento mientras que los insumos crecieron
en 14.68%. Para la etapa que va de 1995 a 1998, los acervos brutos muestran un
crecimiento acelerado, con casi 22 por ciento de crecimiento promedio anual, los
insumos crecen en 11.50 por ciento y las remuneraciones vuelven a tasas bajas de
crecimiento promedio anual con 3.30%.

El mantenimiento de la tasa de ganancia por parte de la gran empresa se
explica por los siguientes aspectos.



206

El crecimiento del empleo se asocia al comportamiento de la
productividad Es decir, si la productividad baja el crecimiento del
empleo disminuye y viceversa. El factor del incremento en la
productividad no reside Unicamente en la reduccién de los costos
salariales. El crecimiento (decrecimiento) similar en la tasa de
explotacién y en la composicion organica de capital es indicativo de
que este tipo de empresas tienen la capacidad de establecer
procesos de acrecentamiento de la productividad del trabajo sobre la
base de adecuar sus precios relativos (insumos y precios de
mercancias finales) a un patrén de gestion de la fuerza de trabajo
de plusvalia relativa que tienden a garantizar su expansion. Este
fendbmeno puede ser explicado por dos razones: Las capacidad de
estas empresas de transferir el incremento de costos hacia sus
productos finales cuando existia una mayor dependencia de las
cadenas productivas nacionales y, cuando las cadenas productivas
se desarticularon, acentuaron la importacion de bienes intermedios
y de capital hacia el mercado internacional con el fin de establecer
eslabonamientos productivos altamente eficientes y competitivos.
Con ello aumentaron su participacién en el mercado nacional y
sostuvieron su producto en el mercado internacional. Asi por ejemplo
las exportaciones totales de México mantuvieron un elevado
dinamismo entre 1995 y 2000; su tasa media de crecimiento anual
fue de 18.2% (20.3% las maquiladoras y 16.6% el resto). En
contraste, en el periodo 2001-2003, dicho dinamismo se redujo de
forma sustancial, al registrarse una tasa media negativa de 0.2% (-
0.7% las maquiladoras y -0.2% el resto). Por su parte, las
exportaciones de la industria manufacturera mantuvieron un elevado
dinamismo entre 1995 y 2000, ya que su tasa media de crecimiento
anual fue de 19.2% (20.2% las maquiladoras y 18% el resto). En
contraste, en el periodo 2001-2003, dicho dinamismo se redujo de
forma sustancial, al registrarse una tasa media de -0.8% (-0.7% las
maquiladoras y -0.9% el resto).

Se hace evidente que estas empresas no plantean ninguna
estrategia para impulsar procesos de integracién de sus cadenas
productivas hacia el mercado nacional, dificultando con ello que se
propicien efectos multiplicadores en la productividad de la fuerza de
trabajo hacia las ramas que potencialmente pueden ser integradas.
En este sentido resalta el hecho de que las principales empresas
automotrices plantearon como estrategia de cambio tecnolégico, en
la década de los noventa, la puesta en marcha del Global Sourcing,
no obstante que en ese momento permanecia un alto nivel de

proteccion arancelaria y se promovian politicas de promocion
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industrial orientadas a fomentar una mayor integracion de estas

empresas al

mercado nacional.

Los datos

ilustran que, por

desgracia, este fenbmeno no se presenta en la mayoria de las

empresas nacionales.

Cuadro3. Gran Industria. Participacion de Remuneraciones, Insumos y
Asignaciones por Depreciacidn sobre el total de Costo de Ventas

Remuneraciones

Insumos

Asignaciones

por

Total costo de

depreciacion ventas
(A) (B) (D) ( A+B+C+D)
1970 20.81% 79.19% 0.00% 100.00%
1971 20.47% 76.09% 3.44% 100.00%
1972 20.92% 75.94% 3.14% 100.00%
1973 21.36% 75.73% 2.91% 100.00%
1974 21.67% 75.02% 3.31% 100.00%
1975 22.03% 74.49% 3.48% 100.00%
1976 25.89% 70.13% 3.97% 100.00%
1977 21.37% 74.82% 3.81% 100.00%
1978 21.11% 75.57% 3.31% 100.00%
1979 20.85% 75.96% 3.19% 100.00%
1980 20.75% 75.89% 3.36% 100.00%
1981 19.02% 77.73% 3.25% 100.00%
1982 17.99% 78.00% 4.01% 100.00%
1983 13.87% 81.04% 5.09% 100.00%
1984 14.35% 80.13% 5.52% 100.00%
1985 17.88% 74.85% 7.27% 100.00%
1986 14.37% 79.66% 5.97% 100.00%
1987 14.01% 78.85% 7.14% 100.00%
1988 13.65% 79.56% 6.79% 100.00%
1989 14.42% 79.48% 6.10% 100.00%
1990 14.69% 79.64% 5.67% 100.00%
1991 15.21% 79.55% 5.23% 100.00%
1992 15.75% 79.83% 4.42% 100.00%
1993 15.74% 80.52% 3.74% 100.00%
1994 15.41% 81.18% 3.41% 100.00%
1995 14.33% 81.50% 4.18% 100.00%
1996 13.40% 82.27% 4.33% 100.00%
1997 12.64% 83.25% 4.10% 100.00%
1998 11.78% 84.22% 4.00% 100.00%
1999 11.95% 83.80% 4.26% 100.00%
2000 12.16% 83.66% 4.18% 100.00%
2001 12.41% 83.68% 3.91% 100.00%
2002 12.65% 83.70% 3.64% 100.00%
2003 12.82% 83.20% 3.97% 100.00%
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Grafica 18. Crecimiento de Formacion Bruta de Capital y Depreciacion. Gran Industria
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Grafica 19. indice de Empleo y Productividad. Gran Industria
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Grafica 20. Ganancia Media Industrial. Gran Industria
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Grafica 21. Tasa de Explotacion. Gran Industria
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Grafica 22. Composicion Organica del Capital. Gran Industria
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Mediana Industria

Para la mediana industria las variables que mas inciden en el proceso de
acumulacion de capital son; insumos, remuneraciones, valor bruto de la produccion,
horas hombre trabajadas y productividad.

El movimiento de la tasa de ganancia para la mediana industria expresa dos
fases claramente diferenciadas: La primera va de 1970 a 1983, donde la tasa de
ganancia tiene una fase decreciente, siendo su punto mas bajo un valor negativo. En
la segunda fase se presenta una evolucion creciente la cual abarca de 1984 hasta el
2003. Dentro de esta fase se presentan un periodo de estabilizacion de la tasa de
ganancia que comprende de 1986 a 1994, donde la tasa de ganancia en principio se
recupera y tiene una ligera tendencia creciente, para posteriormente volver a caer y
situarse en el valor que tenia en 1986. La tasa de explotacion presenta las mismas
tendencias que la tasa de ganancia aunque, a diferencia de la gran industria,
presenta una trayectoria dirigida a situarse en el valor original que esta variable
alcanzo en 1970 es decir, el 150%.

En el periodo en que la tasa de ganancia decrece las ganancias crecieron en
4.2% promedio anual y las remuneraciones en 5.8%. Posteriormente las ganancias
crecieron en 11% promedio anual y las remuneraciones en 9%. Es decir la ganancia
de este sector se ve influida de manera directa por comportamiento de los salarios

en razén de lo siguiente:
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La formacion bruta de capital entre 1970 y 1983 estuvo por arriba de la
depreciacion. Posteriormente y hasta el afio de 1991 la relacion se invierte. Y a partir
de este afo y hasta el 2003 la formacién bruta de capital nuevamente se sitia por
arriba de la depreciacién. La participacion de las remuneraciones en el costo de
produccion disminuye en 5 puntos porcentuales respecto al valor inicial. Se observa
que el crecimiento del empleo va muy cercano al crecimiento de la productividad
aunque esta variable no presenta tendencias a crecer mas aceleradamente que el
empleo, salvo en periodos cortos de tiempo.

La composicion organica de capital presenta dos clara tendencia la primera
creciente que abarca de 1970 a 1986 y la segunda decreciente desde 1987 hasta el
afo 2003. En la primera fase el crecimiento de los acervos y los insumos fue superior
al crecimiento de las remuneraciones y posteriormente esta relacion se invierte.

La gestion de del capital sobre la fuerza de trabajo para este sector industrial
puede ser sintetizada de la siguiente manera;

a) En la primera etapa el comportamiento de la ganancia se explica
fundamentalmente porque la COK crece mas rapidamente que la
tasa de explotacion y en la segunda fase la tasa de explotacion
crece mas rapido que la COK. Los limites del desarrollo
estabilizador se presentan claramente para este tipo empresas en la
medida en que exhibe un incremento en sus costos de produccién y
la productividad no crece mas que proporcionalmente que el empleo
a pesar de que se presenta un proceso de acumulacién de acervos.
La apertura comercial y la contencién salarial se constituyeron en
factores fundamentales para la recuperacién de la tasa de
ganancia. El primero ayudé a la reduccién en el crecimiento de las
remuneraciones en los costos de produccion y el segundo a lograr
que las empresas tuvieran la capacidad de comprar insumos a
precios lo suficientemente bajos para paliar el posible incremento de
los salarios.

b) Entre 1983 y 1991 este segmento de la industria manufacturera
desacumulo acervos pues la depreciacion fue superior a la
formacion bruta de capital. En consecuencia el incremento de la
productividad de la fuerza de trabajo en los subsiguientes afos, no
se baso en un crecimiento acelerado del formacién bruta de capital
es decir este segmento se mantuvo en el nivel de reproduccion
simple. Lo anterior se explica por la contraccion del mercado

interno.
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Tabla 4. Mediana Industria. Participacion de Remuneraciones, Insumos y
Asignaciones por Depreciacion sobre el total de Costo de Ventas

Asignaciones

Total costo de

ANO Remuneraciones | Insumos deprggiracién ventas
(A) (B) (D) ( A+B+C+D)
1970 19.67% 80.33% 0.00% 100.00%
1971 18.98% 77.90% 3.12% 100.00%
1972 18.86% 77.76% 3.38% 100.00%
1973 18.77% 77.79% 3.44% 100.00%
1974 18.57% 77.33% 4.09% 100.00%
1975 18.45% 77.18% 4.37% 100.00%
1976 21.36% 73.38% 5.26% 100.00%
1977 17.09% 77.77% 5.14% 100.00%
1978 16.55% 78.87% 4.59% 100.00%
1979 16.00% 79.52% 4.48% 100.00%
1980 15.58% 79.67% 4.75% 100.00%
1981 14.83% 80.89% 4.29% 100.00%
1982 14.59% 80.55% 4.87% 100.00%
1983 11.65% 82.76% 5.59% 100.00%
1984 12.62% 81.80% 5.58% 100.00%
1985 16.55% 76.75% 6.70% 100.00%
1986 13.51% 81.23% 5.26% 100.00%
1987 13.44% 80.40% 6.16% 100.00%
1988 13.33% 80.81% 5.86% 100.00%
1989 14.58% 80.45% 4.97% 100.00%
1990 15.38% 80.20% 4.42% 100.00%
1991 16.45% 79.58% 3.97% 100.00%
1992 17.55% 79.13% 3.32% 100.00%
1993 18.07% 79.08% 2.85% 100.00%
1994 17.94% 79.65% 2.41% 100.00%
1995 17.01% 80.32% 2.66% 100.00%
1996 16.21% 81.39% 2.40% 100.00%
1997 15.56% 82.52% 1.92% 100.00%
1998 14.75% 83.70% 1.55% 100.00%
1999 14.71% 83.49% 1.80% 100.00%
2000 14.69% 83.33% 1.98% 100.00%
2001 14.67% 83.22% 2.11% 100.00%
2002 14.65% 83.09% 2.26% 100.00%
2003 14.56% 82.55% 2.89% 100.00%
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Grafica 23. Formacion Bruta de Capital y Depreciacion. Mediana Industria
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Grafica 24. indice de Empleo y Productividad. Mediana Industria
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Grafica 25. Ganancia Media Industrial. Mediana Industria
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Grafica 26. Tasa de Explotacion. Mediana Industria
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Grafica 27. Composicion Organica del Capital. Mediana Industria
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Pequena Industria

Los variables que mas influyen en la acumulacién de capital para este sector
de empresas son |os siguientes: insumos, valor bruto de la produccién, acervos netos
y remuneraciones. El comportamiento de la tasa de ganancia para este sector
presenta dos tendencias. Entre 1970 y 1983 la tasa de ganancia presenta una clara
tendencia decreciente. Posteriormente esta tasa se estabiliza alrededor de un valor
de 15% entre 1984 y 2003 aunque, durante este tiempo, se presenta variaciones
poco significativas. La tasa de explotacion de la fuerza de trabajo presenta dos
periodos decrecientes y uno creciente. Estos periodos se mueven en rangos de
valores muy diferenciados lo que refleja las diferentes condiciones de precios
relativos y niveles de actividad econémica. El primero abarca de 1970 a 1983 pasa
de un valor cercano al 150% a un valor de negativo — 50%, el segundo abarca de
1986 a 1993 en donde esta variable presenta un valor en el primer afio de 350% vy
termina en un valor de 100%, Posteriormente se presenta una ligera tendencia
creciente entre 1994 y 1998 en donde el valor de la tasa de explotacion pasa del
100% al 150%. A partir de este ano y hasta el 2003, se muestran variaciones
alrededor de este valor sin que se identifique claramente una tendencia. El
comportamiento de la tasa de explotacion como se menciono reflejan
fundamentalmente las variaciones en el nivel de actividad econdmica. En el primer
periodo se observa una tendencia marcada a la reducciéon a la ganancia la cual

decrecié en 1.95% promedio anual y los salarios aumentaron en 4.5% promedio
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anual. Posteriormente las ganancias ya no presenta una tendencia decreciente sino
creciente al tener una tasa de crecimiento promedio anual de 6.9% pero las
remuneraciones crecieron en 16% promedio revelando, lo anterior, el
comportamiento de la tendencia decreciente en la tasa de explotacién. En el dltimo
periodo practicamente las ganancias no crecieron su tasa de crecimiento fue de
.003% pero las remuneraciones decrecieron a una tasa de -.004% lo cual esclarece
el porque la tasa de explotacién no presenta una tendencia clara. Para este sector de
empresas la formacién bruta de capital estuvo por arriba de la depreciacion anual
entre 1970 hasta 1982, Después la formacién bruta de capital estuvo por debajo de
la depreciacion hasta el afio de 1991. La tendencia primera se vuelve a presentar
entre 1992 y 1998 para volver a mostrarse que la depreciacion es superior a la
formacion bruta de capital entre 1998 al 2003. El crecimiento del empleo,
practicamente durante todo el periodo, estuvo por arriba del crecimiento de la
productividad. Aunque es representativo que las variaciones en la productividad son
mas volatiles; en tanto que el empleo es creciente hasta 1998 para posteriormente
decrecer en forma acelerada. Las remuneraciones en el total de costo de venta
disminuyen en 5 puntos porcentuales entre el inicio y el término del periodo como
proporcion del costo de venta.

La composicién organica de capital presenta 3 claras tendencias. La primera
creciente la cual abarca de 1970 hasta 1987. Esta tendencia se explica porque el
crecimiento de los acervos y los insumos fue de 7.3% promedio anual y las
remuneraciones crecieron en 3.72%. Posteriormente, 1987-1993, se presenta una
tendencia decreciente en donde el comportamiento de las variables antes
enunciadas fue de 10.8% y 19.64% respectivamente. Finalmente entre 1993 y 2003
se presenta una tendencia decreciente en estos afios tanto en la suma de acervos e
insumos como de las remuneraciones. Las primeras decrecieron a una tasa de
2.23% promedio anual y las remuneraciones en 5.40%, dando como resultado un
incremento en la COK.

La gestién de la fuerza de trabajo para este sector de empresas estuvo
asociada a lo siguiente:

a) Durante 1970 a 1987 se presenta un decremento en la tasa de
ganancia fundamentalmente porque aumenta la COK vy
disminuye la tasa de explotacion de la fuerza de trabajo.

b) Posteriormente para este segmento capitalista se tiene que las
politicas de adecuacion en el patrén de precios relativos
(devaluaciones, apertura comercial, desregularizacién de la
competencia y ausencia del participacion del estado en la
produccién de bienes y servicios) eleva la el rango de
explotacion de la fuerza de trabajo. Sin embargo rapidamente la
tasa de explotacién entra en un proceso decreciente. Sin que se
observara un proceso de incremento en la productividad por una
mayor inversion en capital constante fijo. El largo periodo de
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tiempo durante el cual la depreciacién estuvo por arriba de la
formacion bruta de capital permite afirmar lo antes dicho. Los
movimientos de las variables antes sefaladas posibilita aseverar
que las pequefnas empresas aprendieron a administrar el nuevo
esquema de precios relativos que se les presento: disminucién
de salario y capacidad de importar insumos intermedios y bienes
de capital. Permitiéndoles estabilizar el crecimiento de la
composicion organica de capital y aprovechar de manera mas
eficiente la disminucion de las remuneraciones. Aspecto que se
refleja en la relativa estabilidad de su tasa de ganancia. El
problema que enfrentan es la aleatoriedad en la venta de sus
mercancias y la contraccion del mercado interno lo cual hace
que los montos de ganancia cambien abruptamente y entonces,
la tasa de explotacién presente tendencias decrecientes aunque
en rangos de explotacion mayores.

El nivel de empleo que generan estas empresas, por lo antes
explicado y por los sectores y mercados (regionales y locales) en
donde su ubican estas empresas, es sobreexplotado. Este
empleo se asocia directamente al crecimiento del mercado
interno el cual por los niveles de concentracién del ingreso hoy
vigentes esta estancado.

Cuadro 5. Pequeia industria. Participacion de Remuneraciones, Insumos y
Asignaciones por Depreciacion sobre el total de Costo de Ventas
Asignaciones
ANO Remuneraciones | Insumos J por T: ;a:ll ecnc;:tso
depreciacion

(A) (B) (D) ( A+B+C+D)
1970 19.75% 80.25% 0.00% 100%
1971 19.30% 77.80% 2.90% 100%
1972 19.49% 77.90% 2.61% 100%
1973 19.66% 77.93% 2.41% 100%
1974 19.72% 77.55% 2.73% 100%
1975 19.81% 77.29% 2.90% 100%
1976 22.73% 73.69% 3.58% 100%
1977 18.01% 78.33% 3.66% 100%
1978 17.22% 79.42% 3.37% 100%
1979 16.45% 80.13% 3.41% 100%
1980 15.83% 80.34% 3.83% 100%
1981 14.98% 81.45% 3.57% 100%
1982 14.67% 81.06% 4.27% 100%
1983 11.67% 83.30% 5.03% 100%
1984 12.59% 82.37% 5.04% 100%
1985 16.47% 77.44% 6.08% 100%
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Grafica 28.

1986 13.42% 81.93% 4.65% 100%
1987 13.36% 81.32% 5.32% 100%
1988 13.24% 81.84% 4.92% 100%
1989 14.55% 81.27% 4.17% 100%
1990 15.42% 80.86% 3.72% 100%
1991 16.58% 80.09% 3.33% 100%
1992 17.77% 79.46% 2.76% 100%
1993 18.39% 79.25% 2.35% 100%
1994 17.93% 79.67% 2.40% 100%
1995 16.70% 80.11% 3.19% 100%
1996 15.62% 80.94% 3.44% 100%
1997 14.73% 81.95% 3.32% 100%
1998 13.74% 83.04% 3.22% 100%
1999 14.11% 82.18% 3.71% 100%
2000 14.53% 81.55% 3.93% 100%
2001 14.97% 80.99% 4.04% 100%
2002 15.43% 80.46% 4.10% 100%
2003 15.78% 79.30% 4.91% 100%
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Grafica 29. indice de Empleo y Productividad. Pequefia Industria
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Grafica 30. Ganancia Media Industrial. Pequena Industria
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Grafica 31. Tasa de Explotacion. Pequena Industria
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Grafica 32. Composicion Organica de Capital. Pequeia Industria
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Micro Industria

Los establecimientos que forman parte de este segmento de la industria
manufacturera no pueden considerarse en estricto sentido empresas plenamente
capitalistas. Estas empresas estan insertas en redes sociales de familia y vecindad
que les permite establecer contratos de palabra y donde parte de su estrategia de
competencia reside en evitar costos de operacién tales como pago a tesorerias
federales y locales, pagos a la seguridad social de los trabajadores, (incluyendo
pensiones y servicios de salud); pagos por servicios legales; y pagos por pertenecer
a organizaciones empresariales y comerciales. (Huerta Moreno Guadalupe y Luis
Kato Maldonado (1995))

La acumulacion de capital para la microindustria, segun lo analizado en el
capitulo anterior, depende fundamentalmente de las siguientes variables:
remuneraciones, valor bruto de la produccion, insumos, horas hombre trabajadas y
formacion bruta de capital.

La actuacién de tasa de ganancia para la pequefa industria muestra tres
fases claramente diferenciadas. La primera abarca de 1970 hasta 1983 en la cual se
manifiesta una clara tendencia decreciente. La segunda comprende de 1984 hasta
1994 presentandose una tendencia creciente. Y finalmente entre 1995 y el 2003 se
presenta una tendencia decreciente. Cabe sefialar que, haciendo a un lado los
valores excepcionales, la tasa de ganancia tiene como valor maximo un 30%. Es
importante hacer notar que el valor final alcanzado, en la Ultima fase decreciente, fue
de 15% similar al que se tenia al inicio (1988) de la fase expansiva 14%

La tasa de explotacion de la fuerza de trabajo, en forma similar que la
pequeria industria, presenta tendencias ubicadas en rangos de valores muy
diferenciados. Entre 1970 y 1983 se presenta una trayectoria decreciente en la tasa
de explotacion siendo el valor maximo tendencial® de esta variable el observado en
1970 a saber: 162%. Posteriormente se presenta cambios bruscos en la trayectoria
hasta estabilizarse en 1988. A partir de este afo, se presenta un crecimiento
sostenido en la tasa de explotacion alcanzando el maximo valor durante los afos de
1994 a 1997 cuyo valor promedio fue de 390%. A partir de este afo, se expresa una
tendencia decreciente siendo su valor final de 157%, tasa equivalente a la alcanzada
al inicio de la fase creciente. La formacidon bruta de capital de la microindustria, en la
mayoria de los afos, estuvo por arriba que la depreciacion. Las excepciones lo
constituyen los afios de 1987 a 1990 y 2001 y 2002. El crecimiento del empleo
siempre estuvo por arriba del crecimiento de la productividad. La participacién de las
remuneraciones en el total de costo de venta, para este segmento del sector
industrial, tiene una tendencia decreciente entre 1970 y 1999 sin embargo, a

6 . " - . . -

Se entiende por valor maximo (minimo) tendencial aquel que se muestra dentro de una trayectoria claramente definida.
Pueden existir valores superiores (inferiores) a este valor los cuales se explican por fendmenos excepcionales como son
las devaluaciones o aspectos politicos.
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diferencia de los otros estratos de empresas, variaciones en el nivel de actividad
econdémica o de cierta recuperacién en el poder adquisitivo de los salarios hace que
la participacion de las remuneraciones en el costo total aumenta rapidamente.
Ejemplo de lo anterior lo constituyen las estimaciones de esta variable en los afos de
1999 a 2003. Este sector por sus propias caracteristicas es el generador nato del
empleo en la industria manufacturera independientemente del crecimiento de la
productividad. Asimismo el hecho de que se dificulte enormemente el desarrollo de
innovaciones tecnolégicas por las escala de produccién que tienen, el cual a su vez
se explica por el tipo de mercados que satisfacen, hace que el crecimiento de la
actividad economica o del incremento del poder adquisitivo de los salarios impacta
de manera directa en el costo de venta. El comportamiento de la COK da razén de lo
anterior. La COK en general ha seguido una tendencia creciente durante todo el
periodo. De 1970 a 1975, la COK se mantiene un crecimiento moderado de 5.14%
promedio anual El relativo estancamiento de la COK en esta etapa se debe
principalmente a que el incremento de las remuneraciones asi como de los acervos
brutos mas los insumos se mantiene cercanos, siendo de 14.52% y de 15.89%
respectivamente. De 1976 a 1988 aumenta en forma casi continua la COK. El
incremento promedio anual de la COK fue de 7.20%, Para que la COK pudiera tener
un aumento sostenido, las remuneraciones crecieron a un menor ritmo que los
acervos brutos y los insumos. El incremento promedio anual de 1976 a 1988 de las
remuneraciones fue menos al 1%, mientras que acervos e insumos aumentaron en
8.24%.

De 1988 a 1993 las remuneraciones crecen en un promedio anual de
27.09% por afio mientras que el capital constante crecié 21%, lo que dio como
resultado un incremento promedio anual de -4.76 por ciento en la COK. En 1988 la
COK fue igual a 13.19 y para 1993 era de 10.33.

La COK para el periodo de 1994 a 1998 creci6 anualmente en 9.97%, para
finalizar el periodo, con un valor de 16.62%. Las remuneraciones crecieron en casi
8% promedio anual. En tanto los acervos brutos e insumos, tuvieron un incremento
promedio anual del 18.71%.

Finalmente entre 1998 y 2003 las remuneraciones decrecieron a una tasa
superior a la suma de acervos brutos e insumos lo que explica el decrecimiento en la
COK. Las primeras menguaron a una tasa promedio anual de 6.87% y las segundas
en 15.40%. La tasa de decrecimiento en la COK fue de 9.16%

La gestion sobre el uso de la fuerza de trabajo encaminada a acrecentar la
tasa de ganancia de este sector, por lo antes dicho fue la siguiente:

a) Hasta antes de 1983 la tasa de ganancia disminuyé por el
decremento acelerado en la tasa de explotacion de la fuerza de
trabajo y el incremento contindo de la composicion organica de
capital. Es decir este sector se convirtié en un sector al borde de
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una crisis de rentabilidad, no obstante los altos niveles de
crecimiento econdémico que la economia presentaba y el alto
nivel de proteccion industria que existian. Es decir estas
empresas operaban como empresas sociales generadoras de
empleo y distribuidoras del ingreso. En donde el patron obtenia
ingresos por arriba de sus empleados sin tener que
transformarse en capitalistas.

A partir de ese afno la tasa de ganancia, y hasta 1994, aumenta
por el incremento de la tasa de explotacién, provocada por la
desvalorizacién de los salarios, y la disminucion de la
composicion organica de capital expresada esta ultima por el
menor crecimiento de los acervos brutos y los insumos respecto
a las remuneraciones. Es decir con la apertura de la economia
se empieza a reducir el incremento de los costos del capital
constante circulante y se deja de acumular acervos de capital
durante casi 5 afos. La reduccidon de las remuneraciones se
convirti6 en la condicibn necesaria para acrecentar la
rentabilidad de este sector. al mismo tiempo que se incrementa
la tasa de explotacién.

A partir de 1994 al crecer la composicién organica de capital en
forma mas que proporcional a la tasa de explotacion provoca la
tendencia decreciente en la tasa de ganancia. La posibilidad de
comprar insumos a menores costos de los que existia en la
década de los setenta no puede ser aprovechada las causas
son: La mayor competencia externa, la contraccion del mercado
interno y la concentraciéon del ingreso repercuten de manera
directa en la posibilidad de mantener su mercado. La
inelasticidad a la reduccion de los costos salariales, explicadas
por las caracteristicas tecnoldgicas del sector asi como que la
mayor parte del capital constante es capital circulante, permite
advertir que para este sector la posibilidad de mantener la
rentabilidad descansa casi exclusivamente en la reduccién de
sus costos salariales. En esta etapa pues se manifiesta la
incapacidad relativa de este sector para gestionar la fuerza de
trabajo en la direccion de mantener la tasa de ganancia. El
crecimiento del empleo por arriba del crecimiento de la
productividad evidencia lo antes explicado. En un contexto de
proteccion comercial esta situacion (crecimiento del empleo
mayor que el crecimiento de la productividad) provoca un
proceso de empresas sociales. En una situacién de apertura y
desproteccién provoca un proceso desaparicion de este tipo de
establecimientos y los induce a la marginalidad y a la
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informalidad como elementos fundamentales para poder
competir. Los programas de apoyo a estas empresas son casi
asistenciales y al no estar integradas a las cadenas productivas
del sector dindmico de la industria por falta de inversion y
estandarizacién de sus procesos de produccion son inducidas a
ser incubadoras de empleo sobreexplotado.

Cuadro 6. Microindustria. Participacion de Remuneraciones, Insumos y
Asignaciones por Depreciacion sobre el total de Costo de Ventas
ANO Remuneraciones I ASIgn;?ocrI oN | Total costo de
(A) nsumos (B) depreciacién ventas
(A+B+C+D)
(€)

1970 20.76% 79.24% 0.00% 100.00%
1971 20.23% 77.10% 2.68% 100.00%
1972 20.30% 77.24% 2.47% 100.00%
1973 20.35% 77.31% 2.35% 100.00%
1974 20.30% 77.01% 2.69% 100.00%
1975 20.28% 76.84% 2.87% 100.00%
1976 23.50% 73.39% 3.11% 100.00%
1977 18.86% 78.35% 2.79% 100.00%
1978 18.20% 79.53% 2.27% 100.00%
1979 17.57% 80.40% 2.03% 100.00%
1980 17.10% 80.89% 2.01% 100.00%
1981 15.37% 82.73% 1.90% 100.00%
1982 14.32% 83.21% 2.47% 100.00%
1983 10.77% 85.95% 3.28% 100.00%
1984 10.98% 85.32% 3.69% 100.00%
1985 13.68% 81.13% 5.19% 100.00%
1986 11.16% 83.56% 5.28% 100.00%
1987 11.22% 81.42% 7.36% 100.00%
1988 11.28% 80.85% 7.87% 100.00%
1989 11.48% 82.66% 5.85% 100.00%
1990 11.21% 84.22% 4.56% 100.00%
1991 11.09% 85.30% 3.61% 100.00%
1992 10.92% 86.40% 2.68% 100.00%
1993 10.33% 87.60% 2.07% 100.00%
1994 9.73% 88.51% 1.77% 100.00%
1995 8.73% 89.26% 2.01% 100.00%
1996 7.85% 90.29% 1.86% 100.00%
1997 711% 91.34% 1.54% 100.00%
1998 6.36% 92.33% 1.31% 100.00%
1999 7.72% 90.18% 2.10% 100.00%
2000 9.34% 87.73% 2.93% 100.00%
2001 11.24% 84.91% 3.85% 100.00%
2002 13.44% 81.66% 4.89% 100.00%
2003 15.76% 77.01% 7.22% 100.00%
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Grafica 33. indice de Empleo y Productividad. Microindustria
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Grafica 34. Formacion Bruta de Capital y Depreciacion. Microindustria
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Grafica 35. Ganancia Media Industrial. Microindustria
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Grafica 35.Ganancia Media
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Grafica 36. Tasa de Explotacion. Microindustria
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Grafica 37. Composicion Organica de Capital. Microindustria
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Grafica 37. Composicion organica de capital
Micro Industria
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Analisis comparativo de la gestion de la fuerza de trabajo a nivel
estratos.

La estructura industrial que el pais actualmente tiene es resultado de un
patron dual de crecimiento industrial caracterizado por la heterogeneidad
intrasectorial de la industria, en la que predomina una estructura de mercado
oligopdlica, dominada por grandes y medianas empresas, y la inmensa mayoria de
las industrias micro y pequefias que giran alrededor de las mismas con una
participacion marginal en el mercado nacional. En esta época de crisis, la existencia
de esta estructura industrial propicia un crecimiento diferenciado del sector industrial,
en donde un grupo de ramas presentan signos positivos de crecimiento,
productividad y exportaciones, asi como de un grupo de ramas industriales que se
encuentran en contraccion y para sobrevivir tienen que sobreexplotar a la fuerza de
trabajo. Es evidente que la durante la dltima fase del desarrollo sustitutivo de
importaciones la rentabilidad de las empresas de la industria manufacturera
presentaba signos de crisis. EI comportamiento de la tasa de ganancia desde 1970
hasta 1984, para las micro, pequefias y medianas empresas de la industria
manufacturera presento una tendencia decreciente. La gran empresa por su parte
mantuvo relativamente estable su tasa de ganancia.

El periodo que comprende de 1982 a 1994 puede considerarse como una
etapa de reversion de la tendencia decreciente de la tasa de ganancia y de
resarcimiento de las condiciones de rentabilidad. Las medidas aplicadas a partir de

1982: menor participacién del estado en sector productivo de la economia
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liberalizacién comercial y procesos de concentracion de la industria manufacturera
tuvieron efectos significativos en los procesos de produccién.

El incremento de la rentabilidad se dio gracias a la reduccion del costo
salarial y a la disminucién del precio del capital constante circulante. Ambos aspectos
permitieron por un lado elevar la tasa de explotacién de la fuerza de trabajo y
disminuir la composicion organica de capital. Se observa claramente que desde
1988 los efectos en la recuperacion de la tasa de ganancia han sido diferenciados
para los distintos estratos de establecimientos. Con la apertura comercial, el sector
mas beneficiado fue la pequefia empresa pues presento una disminucion de sus
costos de produccién por la entrada indiscriminada de insumos intermedios y bienes
de capital.

Es significativo el hecho de que la tasa de explotacién de la fuerza de
trabajo se incremento en forma sustancial no sélo por efecto de la desvalorizacién de
los salarios sino por el incremento de la productividad. Para todos los estratos de de
productores la tasa de explotacién se mantuvo en niveles por arriba de 100% a partir
de 1983. Cabe sefalar que los segmentos en donde se dio el mayor proceso de
explotacién durante el auge de las politicas neoliberales fueron los segmento de la
icro industria y la gran empresa. Esto debe ser analizado a la luz de lo siguiente:
durante este periodo, al desarticularse las cadenas productivas del pais,
desaparecieron un gran nimero de establecimientos de este sector debido a la
apertura comercial y a la falta de preparacién para competir con productores
extranjeros. Las microempresas que lograron sobrevivir tuvieron que transmutar de
empresas de caracter social a empresas propiamente capitalistas. Para ello
aprovecharon las condiciones excepcionales que tenian para comprar insumos
intermedios y de capital a precios internacionales elevando asi su tasa de ganancia
al incrementar al mismo tiempo la tasa de explotacion de la fuerza de trabajo por la
reduccion de costo salarial. Esta transmutacion fue un fracaso en la medida en que
nuevamente las microempresas se convierten en alternativas sociales para
autoemplearse. A partir de 1998 cuando las relaciones de precios relativos se alinean
a las existentes en el mercado mundial las microempresas no pueden aprovechar las
ventajas de comprar insumos baratos en el mercado mundial pues no poseen las
condiciones de apoyo logistico necesarias ni la acumulacion de capita para financiar
operaciones de esta naturaleza. La falta de crecimiento en el empleo de la industria
manufacturera convierten nuevamente a estas empresas en lo que originalmente
eran a saber: empresas de caracter social.

Respecto a la gran empresa como ya se explico estas pudieron articularse a
cadenas productivas internacionales altamente eficiente y lograr con ello mantener
tanto su tasa de ganancia como sus mercados internacionales. Cabe subrayar que
las mayoria de estas empresas orientaron fundamentalmente su produccion al
mercado estadounidense con los cual el dinamismo de la industria manufacturera
hoy depende del comportamiento de la economia norteamericana. El surgimiento de
las llamadas empresas globales, como una etapa mas avanzada de la
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transnacionalizacion empresarial, es clave en ese proceso de globalizacién de la
superexplotacion. Capaces de organizar una unidad técnica de la division del trabajo
en escala mundial, esas empresas concentran la mayor parte de las innovaciones
tecnologicas, producen preferentemente para el mercado mundial y convierten en
obsoletas a las empresas nacionales, pequefias y medianas, de los paises centrales,
que emplean a la mayor parte de su fuerza de trabajo y experimentan fuertes
pérdidas de plusvalia provocadas por dos fuentes de innovacién tecnolégica. Una,
que se circunscribe a las unidades de las empresas globales localizadas en los
paises centrales, que les permite concentrar la producciéon de mercancias de alto
valor agregado para el mercado mundial, transfiriendo la competencia en el espacio
estrictamente nacional. La otra fuente se refiere a la elevacion de la intensidad
tecnologica del trabajo superexplotando la periferia y la semiperiferia dedicado a la
elaboracion de partes y componentes de bajo y medio valor agregado en funcién del
mercado mundial.

A partir de 1998 y hasta el 2003 Se hace evidente que se presenta una
nueva tendencia en la tasa de ganancia para el conjunto de establecimientos de la
industria manufacturera en un contexto en donde los niveles de reduccion del valor
de la fuerza de trabajo practicamente han llegado al limite. Y en donde la
productividad basada en lo anterior no puede seguir creciendo si no se observa un
mayor crecimiento de la inversion sobre todo en maquinaria y equipo. Lo cual, como
hemos visto, ha permanecido al nivel de recuperar la depreciacion. Se observa
entonces un patrén dual de crecimiento en linea horizontal en el sector, a través del
crecimiento diferenciado de las ramas industriales que conforman cada division de la
industria manufacturera. Los diferenciales de crecimiento de los diversos capitales
que componen la industria manufacturera provocan que el comportamiento de la
productividad de la fuerza de trabajo, en el ambito agregado, sea explicado
Unicamente por las grandes empresas las cuales, al estar integradas al mercado
externo, presentan crecimientos significativos en este indicador aunque socialmente
existe una contraccién del mercado interno que no puede ser contrarrestada por los
industriales, cuyo espacio de reproduccién se orienta al mercado interno, mediante la
reduccion de costos y el incremento de la productividad de la fuerza de trabajo.

La competitividad de la economia mexicana se basa por ende en una
desvalorizacion constante del valor de la fuerza de trabajo y no mediante un
incremento de la productividad derivado del cambio tecnoldgico. Los sectores
econdémicos ligados al mercado exterior al tener que basar su competitividad sobre el
cambio tecnoldgico son capaces de incrementar salarios pero una proporcion menor
a lo que ofrecerian en otros paises por la presion que ejerce el creciente desempleo
derivado del bajo nivel de crecimiento econémico y, de la estructura de edades de la
poblacion del pais. Asi por ejemplo, el empleo manufacturero se ha concentrado
progresivamente en un numero reducido de ramas: Autopartes (57), Prendas de
vestir (27) y Equipos y aparatos electrénicos (54) en su conjunto concentraron en
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2003 el 28% del empleo manufacturero total. La concentracion del empleo es ain

mayor en la maquila de exportacién

Grafico 38. Tasa de Ganancia por Estrato Industrial
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Grafico 39. Tasa de Explotacion por Estrato Industrial

Grafico 39. Tasa de Explotacion por Estrato Industrial
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Conclusiones.

El analisis y discusion desarrollada a lo largo de esta tesis nos permitié
mostrar que la rotacion de capital y su vinculacién con los procesos de produccion
no es un problema resuelto y analizable desde una sola perspectiva disciplinaria.

Involucra tanto a la ingenieria de materiales como a la ingenieria de
sistemas de produccién a fin de determinar por un lado, las caracteristicas fisicas y
técnicas del capital constante fijo y por otra parte, incluye la descripcion de las tasas
de transformaciéon de las materias primas y auxiliares durante los procesos de
produccién. A nivel econémico, el problema se ubica en la determinacién de la
productividad del trabajo y en la determinacién de los costos de produccion.
Asimismo, se constata que la importancia de este tema se inserta en la
determinacién de la ganancia capitalista y en la evaluacién sobre las condiciones de
reproduccion de las diferentes empresas y de la economia en su conjunto.

Para las teoria dominante (Neoclasica) y la teoria Neoricaridiana la rotacién
del capital no es considerada como un problema en si mismo. Dichas teorias estan
orientadas a sustentar sus teorias de distribucién del ingreso més que a precisar el
problema de la dinamica de la produccién. En consecuencia, no existe la necesidad
de describir el proceso de produccién por lo que consideran procesos de produccién
Unicos por lo que, tanto la competencia y los movimientos de los costos de
produccion quedan borrados de su perspectiva analitica pues se mueven en
escenarios estaticos. Esto explica la existencia de inconsistencias respecto al
registro y contabilidad del proceso de produccién: Para los neoclasicos el mas
significativo se asienta en que los horizontes de planeacién de largo plazo de las
empresas, se sustentan en la existencia de una tasa de interés que permita
determinar el costo de oportunidad de capital. Cuando el capital se mide en esta
forma puede darse el caso que una misma cantidad fisica de mercancias
componentes de capital y un mismo nivel de producto es compatible con varias
cantidades diferentes de capital, dichas cantidades difieren una de otra por la tasa
de beneficio utilizada para calcular el valor del agregado de mercancias fisicas que
componen el capital. Lo anterior se presenta en funcién de que las relaciones de
utilizacion de factores son atemporales es decir, dado que los planes de produccién
estan completamente codificados y son por definicién los més eficientes a nivel
social. Para solventar esta problematica y determinar un sistema de contabilizacién
del capital a nivel nacional la teoria neoclasica define funciones de producciéon que
sean independientes de las variables de distribucién mediante el andlisis de modelos
de generaciones de bienes de capital. Cabe subrayar que el problema de la
maximizacion del beneficio en esta teoria, a partir de la su teoria de distribucién del
ingreso, es irresoluble pues no es factible determinar el maximo de la funcién Coob-
Douglas. Asimismo, la teoria de la distribucién Neoclasica no soporta la posibilidad
de estudiar fenédmenos econdémicos tan cotidianos como son los rendimientos

crecientes o decrecientes.
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La teoria Neoricardiana traslada el problema de la produccién del analisis de
la relaciéon entre factores a una explicacién multisectorial; en esta teoria ya no se
habla de costos sino de valores los cuales se asocian a la dependencia productiva
establecida histéricamente entre los productores. Es decir se plantea que es posible
explicar la formacién de precios considerando la interdependencia de los mercados
sin considerar rendimientos a escala decreciente o creciente y curvas de demanda.

Esta teoria también define funciones de produccién a fin de establecer la
relacién inversa que se da entre salarios y beneficios. El problema de seleccién de
técnicas se asocia entonces a la relacién temporal de gasto que se establece entre
el trabajo y los medios de produccién. Por consiguiente se suprime la duracién
efectiva del proceso de produccion perdiendo relevancia analitica su estudio. Si
bien sostiene que son las condiciones de produccién las que determinan el patrén
de precios y las variables de distribuciéon, no alcanza a explicar cuales son las causa
por la cual se modifican las relaciones de produccién expresadas en los coeficientes
técnicos dado que los métodos de produccién son relaciones de intercambio que se
establecen entre diferentes productores que posibilita la reproduccién material de
sus industrias. Cuando se incluye el capital fijo esta teoria considera la plena
ocupacion de los activos dado un nivel de producto. De esta manera los patrones
deseados de utilizacién de las plantas y equipos seran realizados a partir de una
tasa de ganancia y de una tasa de retorno obtenido a partir de los precios de oferta.

Las insuficiencias explicadas, cuando se pasa al plano de los métodos
contables empiricos, se presentan también en la medida en que los principios
tedricos comentados determinan la estructura organizativa de los esquemas de
contabilidad preponderantes. Asi, la contabilidad empresarial tiene por objetivos
resolver las siguientes probleméticas en términos de costos:

1) Explicar la organizacién de la produccién y la contabilidad de los gastos.

nN

Establecer costos y fijar precios.

wW

Analizar la rentabilidad.

a

)
)
) Pagar impuestos.
) Demostrar la solvencia de la empresa para pedir crédito.
)

6
Y a nivel del registro del uso de los activos fijos pretende:

Determinar el valor de las acciones.

1) reportar la inversion realizada y contabilizar su consumo para
especificar sus ingresos.

La contabilidad empresarial considera la rotacién del capital constante
circulante como elemento de la contabilidad de los costos. Los procedimientos para
el andlisis del control de inventarios permiten analizar la organizacién de la
producciéon dado que: su contabilidad refleja las caracteristicas especificas de la
rotacién de capital circulante a partir de la actividad productiva que efectia cada
empresa. Los métodos para determinar los flujos de materiales usados se ven
afectado por el sistema de asignacién de precios que se escoja (FIFO, LIFO); estos
sistemas reflejan la perspectiva de valoracién que los capitales asumen es decir: a)
costos corriente de reemplazo y margen promedio de ganancia vigente y/o b) costos
y ganancia histoérica. En funcién de la perspectiva de valorizaciéon que se adjudique
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se determina por consiguiente el pago de intereses y de impuestos. Asimismo, los
sistemas contables de inventarios posibilitan determinar los potenciales impactos
que traerian las modificaciones de los precios relativos de los insumos y
mercancias disponibles para la venta en las formas organizativas de produccién y en
los mecanismos de competencia que desarrolla cada empresa. Cabe sehalar que
los principios que dan sustento a la descripcién del proceso de produccién se ven
articulados a la teoria neoclésica pues su base conceptual considera productos
procesos estandares (Unicos) aspecto que explica la crisis de la contabilidad
empresarial. Asimismo, dichos principios se cifien a la definicion neoclasica de
clasificacién de los costos en fijos y variables por lo que se desdibuja la vinculacién
entre costos y proceso de produccion.

El problema de la rotaciéon del capital constante fijo esta claramente
determinado en los sistemas de contabilidad sin embargo no logran desarrollar una
explicacion que de razén de la vinculacién que existe entre su rotacién con la
rotacién del capital constante circulante. Los métodos de depreciacion de activos
fijos sélo son considerados rubros contables y no desembolsos reales de caja por lo
que a nivel de la contabilidad empresarial los costos asignados al producto por
depreciacion no reflejan los procesos reales de consumo productivo de los activos
fijos ni el valor de mercado de estos bienes. Considerando lo anterior, la
actualizacion del valor de los activos fijos se constituye en un problema fundamental
ya que por un lado determina el monto de dinero que tiene que ser recuperado por
las distintas empresas a fin de estar en condiciones de comprar o restablecer su
capacidad productiva y por otra parte define la tasa impositiva sobre la propiedad.

La depreciacion econémica se define una vez que esta establecido los valores
iniciales y finales de la secuencia de depreciacién por lo cual, cualquier patron de
depreciacién es valido por ende, no se da ningin elemento adicional de
interpretacion de los elementos que explican el deterioro de capital constante fijo ni
los elementos que explican su valor de mercado.

El método de actualizacion del valor de los activos fijos (capital constante fijo)
a partir de las formulas tendenciales, no toma en cuenta la eficiencia de los equipos
provocando con ello una distorsién entre el valor monetario de dichos activos y su
capacidad de operacién. Por lo antes explicado, la determinaciéon de la ganancia
queda desvinculada de los procesos productivos que se contabilizan. A pesar de esta
deficiencia, cabe sefalar, que su estructura contable de ingresos si se ve sujeta
implicita o explicitamente del proceso de produccién. Asimismo, no distingue la
naturaleza de los gastos generales ni explica su relacion con el proceso de
produccién y con los niveles de capacidad utilizada de las empresas. Por ende, la
mediciéon de la productividad del trabajo queda diluida en la medida en que no
considera la relacién entre trabajo productivo e improductivo. La crisis de la
contabilidad empresarial se plantea actualmente en la necesidad de explicar mas que
las variaciones de los costos a enfocarse en los costos reales y sus tendencias. Es
decir, se plantea la necesidad de conocer cuanto se esta gastando realmente en
material, mano de obra, gastos manufactureros, y no manufactureros y adn mas
importante, cual es la tendencia de los costos en el tiempo.
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En relacién a la contabilidad nacional se puede afirmar que se sujeta a la
vision neoclasica de funcionamiento de la economia. Existe una estructura contable
orientada a tipificar agentes econémicos y su flujo de egresos e ingresos. En este
sentido, son cuentas con un caracter descriptivo ad hoc. Es decir, son organizadas
en funcion de la definicion de agentes econdémicos - familias, empresas, gobierno —
sin explicar las particularidades de los flujos y de las relaciones intersectoriales.

El sistema de contabilidad nacional no tiene especificado metodologias
propias para el control y registro de la variacién en existencias, por lo que la
adecuacién de las cuentas de balance esta en funcién de los rubros que pueden ser
modificados. En consecuencia, el esquema es poco flexible para captar informacién
derivada del comportamiento de corto plazo de la economia en la medida en que su
sistema de contabilizacion se sustenta en el supuesto de que contabiliza cantidades
fisicas y no monetarias afectando una estimacién certera de las variables de
distribucion (salarios y ganancias) y del andlisis de la duracién efectiva del proceso
de produccién e intercambio.

El caracter de interdependencia de estos flujos solo se puede comprender a
partir de las definiciones contables y de los métodos de agregacion que dan
contenido a cada cuenta, el concepto de valor agregado por ejemplo, incluye
categorias contables que son propias del proceso de produccién como consumo de
capital fijo. El cual no tiene correspondencia con el de formacion bruta de capital fijo
es por ello que se tuvieron que realizar los cambios metodol6gicos en la medicién de
acervos a partir de la estimacién de patrones de eficiencia y con patrones de
depreciacién geométricos a fin de estimar el nivel de capacidad instalada de la
economia norteamericana. Los cambios en la metodologia para el calculo de los
patrones de depreciacion de los bienes de capital posibilita una mayor concordancia
entre la contabilidad empresarial y la contabilidad nacional, sin embargo la relacién
entre la parte tedrica y la parte metodolégica se sustenta en la existencia de
rendimientos constantes a escala y en el criterio de que todos los bienes de capital
seran utilizados con la misma intensidad de uso independientemente del
comportamiento del mercado y de las condiciones particulares de produccion. La
depreciacioén fisica de los bienes de capital (mortandad) refiere a la perdida de la
capacidad productiva de los activos. El reemplazo de los bienes de capital se da por
la necesidad de mantener la misma capacidad productiva de los acervos. La
depreciacién econémica se refiere a la perdida en el valor monetario de los activos
debido a su edad en un punto del tiempo. Segun la metodologia del NIPA el analisis
de la mortalidad es relevante para el analisis del calculo de la inversion fisica,
requerimientos de reemplazo y estimacion del stock de capital; mientras que la
depreciacién econémica es relevante para el analisis del pago de impuestos,
estimacion del precio de los activos y medicién del ingreso. Ambos calculos son
congruentes cuando se trata de depreciacién geométrica.

Los cambios observados en la metodologia del NIPA permiten analizar los
efectos de largo plazo en la acumulacion de capital sobre las variables de
distribucion pues los patrones de depreciacién son consistentes con los sistemas de



236

registro del pago de impuestos sobre la propiedad. Asimismo, la metodologia
incorporada permite diferenciar de manera precisa el concepto de depreciacion y el
mortandad con lo cual se demuestra que la asignacién financiera del valor de un
activo no se ve sujeta a la operatividad del proceso de produccion.

Las ganancias no se relacionan directamente con el proceso de produccion:
Se considera un flujo de ingresos cuyos componentes se ven influidos por la
reevaluacion de inventarios de mercancias situacién que no permite vislumbrar con
claridad la eficiencia operativa de las empresas. Por tanto, la ganancia (excedente
bruto de explotacion) no puede se considerada como ingreso factorial pues se ve
influido por asignaciones contables que incluso diluyen la visién teérica que da
contenido a la estructura de la contabilidad nacional.

Dadas las insuficiencias observadas tanto a nivel teérico como contable, en
las estructuras de contabilidad analizadas -referentes a la medicion de la rentabilidad
y la conceptualizacién y registro de consumo de productivo de materias primas y
auxiliares y del capital constante fijo — el ciclo de capital se convierte en una opcién
mas eficiente que la elaboracién de funciones de produccién y de esquemas
contables de interdependencia sectorial en la medida en que:

Es capaz de analizar y describir el proceso de produccién y las interrelaciones
que lo definen. Explica la produccién como un proceso de valorizacion integrando
para tal fin la explicaciéon de la ganancia capitalista con el proceso de trabajo y en
particular con el uso de la fuerza de trabajo y su productividad.

Se puede incorporar analiticamente la existencia de multiples capitales con
diferentes concentraciones de capital en un mismo mercado. En funcién de lo
anterior es factible observar las particularidades de los procesos contables que son
utilizados por diversos capitales, derivados de la concentracion de capital que tienen,
como los métodos de depreciacion del capital constante fijo que utilizan a partir de
los patrones de eficiencia de la maquinaria y equipo y del uso real de éstos.

Se pueden articular las presentaciones contables que dan razén del
comportamiento de los inventarios sin perder la descripcién del proceso de
produccién como un proceso de valorizacion. Es decir, las ventas que se van
realizando al término de cada proceso de produccion relacionan ciclos de produccién
diferentes que en condiciones de estabilidad, tanto de los precios relativos, como del
comportamiento de la demanda social, no altera la obtencién de plusvalia. En caso
contrario, el manejo de inventarios esta orientado ha controlar las modificaciones
temporales en el sistema de precios relativos. Por ello, la gestién del capital sobre la
fuerza de trabajo y de su productividad se puede representar mediante la
organizacioén de la produccion y la contabilidad de los gastos a fin de determinar la
ganancia como un proceso de obtencién del plusvalor. La distribuciéon del plusvalor
no invalida el proceso de produccién como proceso de valorizacién sino que lo
incluye dentro de la orbita del proceso de competencia capitalista en un entorno intra
sectorial. A este respecto, se mostré que la competencia capitalista, en el momento
en que aparece la necesidad de uniformar la tasa de ganancia para los diversos
capitales, resulta en un esquema contable en el cual dado el capital constante y
variable en términos de precios directos (precios determinados por el contenido de
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trabajo) el valor de la mercancias es igual a la suma de capital constante mas capital
variable més una tasa de ganancia determinada por el efecto de la distribucién de la
plusvalia entre los diversos capitalistas. Los cambios en el sistema de precios
derivados de la tendencia a la igualacién en la tasa de ganancia inducen
modificaciones en el consumo de las diversas mercancias que son utilizadas como
capital en los procesos de produccion. En funcién de ello, se pueden presentar
procesos de adecuacién en los sistemas técnicos que posibiliten a los diversos
capitalistas utilizar aquellas combinaciones técnicas que les permitan obtener el
méaximo de plusvalia. En este sentido podemos afirmar que la composicién del valor
del capital expresa, por un lado, los cambios auténomos determinados por las
condiciones de mercado y por otra parte, las condiciones de reproduccion del
sistema en su conjunto. En consecuencia los cambios en la composicién en valor del
capital, y su efecto en la tasa media de ganancia, no puede ser evaluada sin
considerar que los precios relativos son resultado de un proceso de articulacion
intersectorial que en el tiempo y en el espacio va condicionando determinados
patrones tecnolégicos entre las actividades productivas. El concepto de acumulacién
queda claramente definido dado que se puede establecer los efectos que tienen los
cambios en los precios relativos en las condiciones de produccién y de valorizacion,
con ello se logra determinar cuando las capitales estan en reproduccién simple o
reproduccién ampliada.

La posibilidad de describir analitica y teéricamente la relacién entre ciclo de
capital, rotaciéon de capital y los procesos contables que los capitalistas individuales
siguen para llevar el registro de sus actividades permite la utilizaciéon plena de las
estadisticas. En particular, los censos industriales admiten una primera
aproximacién del proceso real de conformacion del circuito del capital en el &mbito
agregado por las siguientes razones:

Refleja los registros anuales tanto de la formacion bruta de capital fijo como de
los costos de produccion incluyendo en estos el pago de los sueldos, salarios y
remuneraciones.

Asimismo, presenta informaciéon sobre el valor y tipo de acervos que la
industria manufacturera nacional tiene. Dicho registro si bien presenta problemas
para determinar el movimiento del capital, pues los activos son valorados a precio de
adquisicién, puede ser utilizado como referente para la asignacion de la
depreciacion en particular para el rubro de construcciones y de maquinaria y equipo.
Las nuevas metodologias de asignaciéon por depreciacion geométrica aplicadas al
método de inventarios perpetuos permiten tener una idea del detrimento de valor
fisico de los activos y por tanto de la rotacion del capital constante fijo.

Con la informacién de las variables antes mencionadas fue posible estimar
series estadisticas del precio de costo de las mercancias —precio de produccion — y
de esta forma construir indicadores sobre la acumulacién de capital en la industria
Manufacturera a saber: Productividad, Ganancia, Composicion organica de capital,
Tasa de plusvalor, Tasa de Ganancia

La construccién de las series de costos de produccién y de los indicadores de
acumulacién de capital si bien se ciment6 a partir de datos puntuales, por la propia

naturaleza de la informacién censal, si presentan consistencia estadistica en la
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medida en que la variabilidad que cada variable comparte con otras variables es
significativa pudiéndose asi verificar la relacién de las series construidas respecto al
proceso de acumulaciéon y de los procesos de trabajo que explican su dinamica. En
consecuencia, fue operable reducir las dimensiones de analisis capaces de explicar
el méximo de informacién contenida en los datos, viabilizando de esta forma el
andlisis del proceso de acumulacién de capital en México- desde 1965 hasta el
2003- a partir del estudio de la rotacién de capital.

La correlacién observada entre las variables y los indicadores que dan razén
de la acumulacién de capital permitid, por otra parte, definir los patrones de
competencia que se impusieron a la industria manufacturera durante los ultimos 40
afos. Mediante el procesamiento, y andlisis de la informacién censal a nivel de
establecimientos se hizo evidente y constatable que la légica de coexistencia de
diferentes empresas -con disimiles niveles de concentracién de capitales y que
operan en mercados relativamente identificados por el tipo de proceso tecnolégico
que emplean - se sustent6 a partir del régimen de explotacion de plusvalia absoluta.
Dicho patrén de competencia fue permitido gracias al sofocamiento en el ritmo de
acumulacién de capital constante fijo y a la menor participacion de los salarios en el
total de costos de venta total.

Esta sobreexplotacién parte en principio como consecuencia de que
empresas o0 sectores capitalistas que introducen cambios tecnol6gicos radicales en
sus procesos productivos (grandes empresas), y ligadas al mercado exterior,
generan un incremento de la productividad del trabajo, un aumento en la
composicién organica de capital, en la tasa de explotacion del trabajo y por ende la
ganancia. Al mismo tiempo, estas empresas compiten con empresas o sectores
capitalistas que no pueden endogeneizar las innovaciones tecnologicas en la
medida en que se encuentran restringidas a operar en mercados locales o regionales
trayendo como consecuencia que la escala de produccién que utilizan es inadecuada
para lograr un incremento de productividad a partir de plusvalia relativa por lo que,
tienen que instrumentar formas de explotacion del trabajo basados en el régimen de
produccién de plusvalia absoluta. Posteriormente, cuando el sistema de
sobrexplotacién es generalizado entre las pequefias y medianas empresas, las
grandes empresas instauran un proceso de sobrexplotacion del trabajo
administrando y alargando la utilizacién de capital constante fijo que en condiciones
de competencia capitalista plena serian obsoletos. De esta forma, la introduccién de
innovaciones tecnoldgicas, por parte de las grandes empresas, les permiten un
proceso de racionalizacion de las inversiones, en tanto que para las empresas
orientadas al mercado interno la Unica via de competencia es la intensificacién del
trabajo y por ende la sobreexplotacion del trabajador.

Estadisticamente se constata que las causas de la tendencia en la
desacumulacién de acervos se deben fundamentalmente al efecto combinado de una
menor tasa de crecimiento de la formacioén bruta de capital fijo y al envejecimiento de
la planta productiva reflejado esto en la depreciacion.
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Tomando a la Formacién Bruta de Capital Fijo (FBCF) como la variable
representativa de inversién productiva, se verific6 que de 1965 hasta 1981 se
observan tasas de crecimiento muy aceleradas; a continuacién hay una caida muy
pronunciada hasta 1985 y posteriormente hasta 1998 -salvo el quiebre de 1995- hay
una tendencia positiva aunque con tasas de crecimiento menores a las del periodo
inicial; y en el ultimo tramo del periodo estudiado se manifiesta un decrecimiento en
la formacién bruta de capital fijo.

Desagregando el comportamiento de la FBCF por estratos de empresas, se
observa que la gran empresa explica la tendencia y el comportamiento de dicha
variable en el periodo de 1970-2003. Las pequefas y medianas empresas también
manifiestan una dinamica similar a la observada por la gran empresa; la
microempresa exhibe un comportamiento relativamente independiente en el mismo
periodo pues su tendencia es creciente a lo largo del periodo analizado.

El comportamiento de las series de FBCF dan pie para afirmar que la
integracion de la economia mexicana al mercado mundial y la menor importancia
relativa del mercado interno en el crecimiento econémico, provocaron un cambio en
los patrones de inversion caracterizado por una mayor variabilidad e inestabilidad en
los flujos de inversién, los cuales obedecen a los siguientes acontecimientos:

La mayor variabilidad en el comportamiento de la FBCF se da en paralelo con un
proceso de concentracién acelerado tanto de acervos como de produccién y de
empleo en la industria manufacturera.

En segundo lugar el comportamiento de los acervos de capital, medidos en délares
corrientes por tipo de bien, indica que tanto los acervos en Maquinaria como en
Mobiliario y equipo de oficina tuvieron una tendencia creciente desde 1965 a 1981. A
continuacién en 1982-1984 decrece por el impacto inmediato de la crisis petrolera y a
partir de 1985 se observa una tendencia creciente en ambas variables.

Respecta a Construccion se observa durante todo el periodo considerado una
tendencia creciente. Por tamafio de empresa y por tipo de acervo, la acumulacion
presenta una tendencia diferenciada en Edificios y Maquinaria, abriéndose una gran
brecha desde principios de los anos ochenta claramente favorables para la gran
empresa. En el caso de Mobiliario, las tendencias de acumulacién de acervos son
iguales en la micro y mediana empresa caracterizado por un lento crecimiento; pero
a partir de los afios ochenta la gran empresa y la pequefia empresa tienen un gran
dinamismo, mayor en el caso de la primera.

Estas series permiten confirmar las tendencias decrecientes en la
acumulacién de capital para los estratos de empresas de mayor capacidad de
generacion de empleo es decir las Micro, Pequefias y Medianas Empresas
(MIPyME). Las causas de la tendencia en la desacumulacién de acervos se deben
fundamentalmente al efecto combinado de menores tasas de crecimiento de la FBCF
en el periodo 1983-1994 en relacién al periodo1965-1981 y particularmente por la
desestabilidad observada en 1995-2003; asi como por el envejecimiento de la planta
productiva reflejado esto en la depreciacién.
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El proceso antes descrito se contextualiza en un escenario de apertura comercial y
mayor dependencia del mercado mundial. La apertura indiscriminada a los flujos
comerciales y de inversion modificé drasticamente la operatividad de los diversos
tipos de empresa en lo que respecta a sus patrones de produccién, exportaciéon e
importacion. Por un lado las MIPyME' han visto debilitado su importancia en el
sector debido al lento e inestable crecimiento de la economia; y por su parte, la gran
empresa ha orientado progresivamente su produccién a los mercados externos.

La insercién de la economia mexicana en el proceso de globalizaciéon —periodo que
comprende de 1982 a 1994— puede considerarse como una etapa de reversion de
la tendencia decreciente de la tasa de ganancia y de resarcimiento de las
condiciones de rentabilidad. Las medidas aplicadas a partir de 1982 como la menor
participacién del estado en el sector productivo y la liberalizaciéon comercial, asi
como la concentracion de la produccion, empleo y activos en unos cuantos sectores,
tuvieron efectos significativos en la dindmica de acumulacién. La entrada en
operacion del TLCAN (1994) profundizé y consolidd estas trayectorias y propicié el
realineamiento de la produccion hacia el mercado externo. En sus primeros afos
impuls6 fuertemente las exportaciones no-maquiladoras, al tiempo que fortalecia la
expansion de las exportaciones maquiladoras. Asimismo, ahondé la integracion de la
manufactura del pais a la economia de Estados Unidos.

La heterogeneidad que presenta la industria se ha constituido en una traba al

crecimiento pues en sectores lideres se observan fuertes incrementos de la
productividad, junto con un aumento del desempleo y de la informalidad, lo que lleva
a un lento crecimiento de la productividad en su conjunto.
Asi por ejemplo, en el periodo 1965-1981, se observé un crecimiento mas que
proporcional del empleo productivo (nimero de obreros contratados) en relacion al
crecimiento de la productividad (valor bruto de la produccion / horas hombre
trabajadas). En contraste desde 1982 hasta 1987 el empleo crece y la productividad
de la fuerza de trabajo disminuye; a partir de 1988 se observa una tendencia
descendente en el ritmo de crecimiento del empleo acompariado de un incremento
acelerado de la productividad hasta 1994; y de 1995 hasta 1998 se tiene un
crecimiento del empleo y el estancamiento de la productividad; y a partir del Gltimo
afio la productividad crece y el empleo disminuye. Es decir, conforme se da la
insercion en el proceso de globalizacién, y en paralelo la concentracién de capital se
acentla, la productividad aumenta y el empleo se estanca. Y a nivel de estratos de
empresas observamos las mismas tendencias salvo en la mediana empresa ya que
a partir de 1998 el empleo aumenta en paralelo a la productividad.

Es de subrayar que las MIPyME representan el 96% de los establecimientos de la
industria manufacturera en el pais. La participacién de las MIPYME se da
fundamentalmente en actividades ligadas directamente con los mercados de

consumo final, disminuyendo significativamente en actividades que tienen una

' La definicion de micro, pequenas y medianas empresas (MIPyME) incluye una gran variedad de
organizaciones industriales con un rango de eficiencia y competitividad muy amplio, cuyas logicas de
comportamiento van desde simplemente garantizar la supervivencia de la familia, a una empresa que
funciona en el ambito local, una que crece rapidamente o como componente de una red productiva que
compite a escala internacional.
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relacion capital-trabajo alta tales como: Sustancias quimicas, derivados del petréleo,
productos de caucho y plastico y Productos metalicos, maquinaria y equipo, las
cuales concentraban el 57% de la produccién bruta nacional en 1998.

Asimismo las MIPyME tienen como ambito de acciéon fundamental el mercado
nacional el cual se ha reducido por la concentracién del ingreso. Puede aseverarse
que la apertura comercial ha acentuado que el ambito de competencia de las
MIPyME sea el mercado nacional. La légica de la acumulaciéon de capital es por
tanto acorde con esta informacién. Es decir, el mercado nacional se ha contraido por
efectos de la concentracion del ingreso, lo cual ha generado un proceso de
diferenciacion del consumo muy acentuado que ha sido enfrentado por las MIPyME
no mediante la incorporacién de cambios tecnoldgicos que incrementen la relacion
capital trabajo, a fin de aumentar la tasa de ganancia, sino mas bien se ha orientado
a aprovechar las ventajas competitivas que resulta de una contraccion del nivel de
salarios. El crecimiento de los Acervos entre Personal Ocupado por tamafio de
establecimiento respecto al promedio por estrato, confirma que la légica de
competencia para la mayoria de los establecimientos se ha basado en una sobre
explotacion de la fuerza de trabajo y en donde el proceso de cambio tecnolégico se
ha estancado, siendo la excepcién la gran empresa.

La gran empresa por su parte se adapt6 al modelo de acumulacién neoliberal a partir
de que este segmento de la industria tiene la capacidad de establecer procesos de
aumento de la productividad del trabajo, sobre la base de adecuar sus precios
relativos (insumos y precios de mercancias finales) a un patrén de gestién de la
fuerza de trabajo de plusvalia relativa que tienden a garantizar su expansion. Este
fendmeno puede ser explicado por dos razones: Las capacidad de estas empresas
de transferir el incremento de costos hacia sus productos finales cuando existia una
mayor dependencia de las cadenas productivas nacionales; y cuando las cadenas
productivas se desarticularon, acentuaron la importacion de bienes intermedios y de
capital con el fin de establecer eslabonamientos productivos altamente eficientes y
competitivos. Con ello aumentaron su participaciéon en el mercado nacional y
sostuvieron su producto en el mercado internacional. Asi por ejemplo, las
exportaciones totales de México mantuvieron un elevado dinamismo entre 1995 y
2000 con una tasa media de crecimiento anual fue de 18.2% (20.3% las
magquiladoras y 16.6% el resto). En contraste, en el periodo 2001-2003 dicho
dinamismo se redujo de forma sustancial al registrarse una tasa media negativa de
0.2% (-0.7% las maquiladoras y -0.2% el resto).

Actualmente el 90% de las exportaciones de nuestro pais se concentran con los
paises firmantes de TLC y el 65% de las importaciones también. La globalizacién de
nuestra economia no ha sido aprovechada para lograr una diversificacién del
comercio ni ha propiciado elevar la productividad del sector manufacturero en su
conjunto sobre la base de la incorporacién de cambios tecnolégicos estructurales. Ni
siquiera se han aprovechado las alternativas de comercio que existen por la falta de
claridad en el modelo de desarrollo, el cual necesariamente tendra que tener una
participacién del Estado en actividades productivas, a fin de articular las cadenas
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productivas desmanteladas y propiciar fondos y flujos de inversién que aceleren el

crecimiento de la economia.

No obstante la suma de efectos negativos que ha tenido el modelo de acumulacién
en el desarrollo social del pais, desde el punto de vista de la ganancia capitalista
este modelo ha sido exitoso. Hasta 1976 el comportamiento de la tasa de ganancia
de todos los estratos que conforman la industria manufacturera presentaba la misma
tendencia decreciente. Durante el periodo recesivo de (1983-1987) la tendencia
decreciente en la tasa de ganancia fue revertida Gnicamente para la gran industria
gracias a la apertura comercial y la contencién salarial. Las medidas aplicadas a
partir de la crisis devaluatoria de 1982 (menor participacién del estado en sector
productivo de la economia, liberalizacion comercial y procesos de concentracion de
la industria manufacturera) permitieron revertir la tendencia decreciente en la tasa de
ganancia hasta el afno de 1998; a partir del siguiente ano los niveles de rentabilidad
del sector manufacturero fueron similares a los observados en la década de los afos
setenta. Finalmente se observa con claridad que desde 1988 los efectos en la
recuperacion de la tasa de ganancia han sido diferenciados para los distintos
estratos de establecimientos.

Dado el crecimiento moderado en los acervos brutos de capital en la MPyME, el
incremento en la tasa de ganancia se dio porque se redujo la Composicién Orgéanica
de Capital (COK). Se observa que en los afios donde la ganancia para cada estrato
industrial aumenta, como en 1976 y 1985, la COK cae. Tal es el caso de la mediana
industria, la cual, a partir de 1988 registr6 una ganancia media creciente y es a partir
del mismo afio en que su COK cae.

La contencion salarial se expres6 en un incremento sustancial de la relacion
ganancias — salarios (tasa de explotacion) durante el periodo de 1982 hasta 1998
para la gran industria y en una estabilizacion de la caida de este indicador para el
resto de los estratos, fijandose en niveles similares a los observados al principio de
la década de los setenta durante los afos sefialados. En seguida, todos los
establecimientos de la industria manufacturera presentaron tendencias crecientes en
este indicador hasta el afio de 1999 para subsiguientemente reducir su crecimiento y
estabilizarse en niveles similares a los observados en la década de los setenta.

A partir de 1998 y hasta el 2003 se hace evidente que se presenta una nueva
tendencia en la tasa de ganancia para el conjunto de establecimientos de la industria
manufacturera en un contexto en donde los niveles de reduccién del valor de la
fuerza de trabajo practicamente han llegado al limite. Y en donde la productividad
basada en lo anterior no puede seguir creciendo si no se observa un mayor
crecimiento de la inversién sobre todo en maquinaria y equipo. Lo cual, como hemos
visto, ha permanecido al nivel de recuperar la depreciacién. Se observa entonces un
patrén dual de crecimiento en linea horizontal en el sector, a través del crecimiento
diferenciado de las ramas industriales que conforman cada divisién de la industria
manufacturera. Los diferenciales de crecimiento de los diversos capitales que
componen la industria manufacturera provocan que el comportamiento de la
productividad de la fuerza de trabajo, en el ambito agregado, sea explicado
Unicamente por las grandes empresas las cuales, al estar integradas al mercado
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externo, presentan crecimientos significativos en este indicador aunque socialmente
existe una contraccién del mercado interno que no puede ser contrarrestada por los
industriales, cuyo espacio de reproduccién se orienta al mercado interno, mediante
la reduccién de costos y el incremento de la productividad de la fuerza de trabajo.

La reduccién de los niveles salariales si bien ha contrarrestado la necesidad de
acelerar la productividad del trabajo a partir de la incorporacion de maquinaria y
equipo de Ultima generacion, esto no puede continuar de manera indefinida tanto por
razones técnicas como por el deterioro en los niveles de crecimiento de la demanda
efectiva.

Socialmente el modelo de acumulacién de la industria manufacturera se encuentra
en crisis no obstante permiti6 que las empresas capitalistas transnacionales
mantuvieron y acrecentaron sus tasa de ganancias.

La accién del Estado a partir del ejercicio del gasto publico, que se refleja en de
sustitucién de estrategias de politica industrial por politicas asistenciales para las
MPyME, ha sido a todas luces ineficiente. El gobierno Mexicano ha perdido la
capacidad de generar empleo pues no controla las variables que impulsan la
demanda efectiva. En la etapa de mayor crecimiento del econémico del modelo
neoliberal (1995-200) el PIB crecié en 3.4 % creciendo las exportaciones en 16.5% y
la inversion privada en 6.9%. El gasto publico se mantuvo practicamente estancado.
Entre 2001 y 2003 al caerse la inversion privada y las exportaciones el crecimiento
del gasto publico y del consumo privado no fue insuficiente para mantener niveles de
crecimiento de la economia acordes con las necesidades del pais. Esos datos
ilustran la necesidad de plantear estrategias de intervencién del Estado para revertir
la tendencia a la pauperizaciéon del empleo y los salarios, en el entendido de que la
lucha politica por el control del Estado es un primer paso para impulsar un modelo

de crecimiento econémico que socialmente sea sustentable.

Revertir la tendencia a la sobreexplotacion del empleo manufacturero -en cuanto a

volumen, baja remuneracién y dependencia de los mercados externos- tiene como

base la instrumentacion de una politica de empleo alternativa para el sector

impulsando:

i) lacreacion de altos volumenes de puestos de trabajo;

i) que los puestos de trabajo sean de calidad; esto es, bien remunerados y
estables;

iii) que los incrementos de productividad sean acompafnados de aumentos en los
salarios.

iv) reducir la dependencia con respecto a los mercados internacionales.

En la medida en que el modelo de crecimiento basado en el mercado exterior
presenta claros sintomas de estancamiento se hace necesario reconstruir las
cadenas productivas internas dando prioridad simultaneamente a eslabones
altamente generadores de empleo y a eslabones que pagan altas remuneraciones;
definiéndolos como segmentos industriales estratégicos. El que México haya
aumentado su participacion como exportador, en el mercado mundial, de bienes de
media y alta tecnologia no ha conducido al crecimiento de la economia porque no
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constituye necesariamente una manifestacion de la capacidad tecnolégica del pais.
Las exportaciones manufactureras de nuestra nacién se insertan en procesos
productivos divididos internacionalmente y organizadas a través de empresas
trasnacionales. Una buena parte de la tecnologia de las manufacturas de
exportacion que tenemos estd en realidad incorporada en los componentes
producidos en paises tecnolégicamente més avanzados, mientras que nuestro pais
esté involucrado en los procesos de ensamble de los componentes, caracterizados
por poca sofisticaciéon tecnolégica, uso de trabajo poco calificado y bajo valor
agregado. Por lo anterior, la necesidad de aplicar medidas que fortalezcan el
mercado interno se convierte en una prioridad nacional. El Estado tiene que
promover el fortalecimiento del poder adquisitivo del salario mediante el apoyo y
proteccién arancelaria de las actividades econdmicas ligados a la producciéon de
bienes salarios. Asimismo, debe incentivar nuevas actividades con potenciales
dinamizadores sobre la estructura productiva; en particular, se debe estimular el
agregar valor a las actividades de exportacién Para tal fin, se deberd promover
exportaciones manufactureras que tengan como base un nivel de integracion con las
cadenas productivas generadoras de empleo e intensivas en el uso de recursos
naturales de las diversas regiones del pais. El desarrollo de la petroquimica béasica y
secundaria asi como de la industria siderurgia es fundamental para el impulso de
articulaciones productivas hacia ramas altamente generadoras de empleo. La
desconcentracién de las actividades productivas es una condiciéon imprescindible
para alcanzar un desarrollo regional equilibrado que permita el aprovechamiento
racional de los recursos naturales de cada entidad federativa. Al mismo tiempo se
debe fomentar la innovacién en un sentido amplio, por lo que la informacién sobre
tecnologias y la capacitacion general deben ser tan, o en algunos casos mas,
importantes que la inversion en investigacion y desarrollo.

Una razén adicional para replantear la intervencién gubernamental, para lograr un
mayor aumento de la productividad, es la necesidad de redistribuir el ingreso y
buscar que las pequenas y medianas empresas tengan posibilidades de acceder al
crédito, a la tecnologia, a los mercados y al conocimiento. La politica fiscal deberia
apuntar a la reduccion de la carga tributaria que afecta a las pequefias empresas,
reducir los requerimientos administrativos, asi como generar beneficios que
compensen los costos de la formalizacion (por ejemplo, facilitar el acceso al crédito
en condiciones convenientes e implementar programas de capacitacién). Las
estrategias de politica industrial deben, entonces, facilitar el acceso a los servicios
esenciales para que una empresa se desarrolle en el mercado en donde opera local,
regional, nacional o internacional porque el papel de las politicas productivas es el de
ayudar a crear las condiciones para desarrollar el proceso de innovacion, definido
ampliamente, y avanzar en la complementariedad de la estructura productiva.

En principio, la estrategia de desarrollo productivo debe basarse en una combinacién
de politicas horizontales y politicas selectivas. Las primeras estan destinadas a
mejorar el acceso a la informacioén, al crédito y a la tecnologia, y se dirigen al
conjunto de las empresas. En general, es necesario introducir un cambio de enfoque
en la instrumentaciéon de las politicas, que podria resumirse en la necesidad de
pasar de “facilitar el acceso” a “promover la articulacion”. Si la manufactura pudiese
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erigirse como un sector de empuje, debiera estar constituido por diversas
actividades que se encadenaran productivamente inter e intra sectorialmente. Asi, se
puede basar un despegue de acumulacién en el sector industrial que absorba las
materias primas del sector agropecuario y genere la ocupacién en el sector servicios
para las actividades de distribucion y comercializacion de las mercancias; generando
mayor valor agregado.

Es evidente que una mayor intervencion del Estado en la esfera productiva, en el
corto plazo, es dificil de que se dé, sin embargo, en la medida en que se amplien los
programas de financiamiento con claros objetivos de desarrollo se podra inducir un
patrén de expansion econdémica y acelerar el ritmo de incorporacién de nuevas
tecnologias. En términos de politica de desarrollo industrial, se debera buscar la
adaptaciéon e incorporacién de nuevas tecnologias a fin de impulsar cambios
estructurales en las formas de organizacion de los diferentes sectores, asi como
perseguir a largo plazo el desarrollo de nuevas empresas basada en el uso intensivo
de nuevas tecnologias. El fin Gltimo es impulsar sistemas de produccién que logren
incrementar el valor agregado por hora hombre ocupada.

Lo anterior implica reindustrializar el pais, y un aspecto importante de los programas
de reindustrializacién que deberian instrumentarse en los préoximos afos, radica en
la urgencia de incluir la participacion de los trabajadores en la definicién de los
planes y programas de desarrollo de las empresas para incorporar innovaciones
tecnoldgicas en los procesos productivos. En suma uno de los problemas
fundamentales que presenta la reindustrializacién del pais reside en que, dada la
tasa de crecimiento demografico y el desempleo que actualmente existe, es
necesario incrementar la tasa de inversién en niveles cercanos al 10% promedio
anual a fin de que a finales de la presente década se abata el nivel de desempleo.
El patrén de reindustrializacién no puede depender exclusivamente de las pautas del
mercado internacional ni de la defensa de altas tasas de ganancia, lo fundamental
es la recuperacion del mercado interno para elevar el nivel de vida de la poblacion.

Opciones de desarrollo existen impulsarlas involucra conocer las contradicciones del
modelo de acumulacién de capital. La tesis presentada aporta en esta direccion y
demuestra que el andlisis teérico es necesario para sustentar estrategias

econdémicas alternativas.
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Apéndice

Utilizacion del Analisis factorial para el analisis de las series estadisticas
que explican el proceso de acumulacién de capital de la industria
manufacturera mexicana.

Presentacion general:

Dada la gran cantidad de informacién recopilada y procesada, asi como la
aplicacion de diversas metodologias y discernimientos utilizados para el
procesamiento de la informacién, se hizo necesario aplicar métodos estadisticos que
permitieran verificar, por un lado, si las series presentaban consistencia estadistica y
por otro, establecer relaciones de dependencia entre estas, en funcién de nuestro
marco teérico. Para tal fin, se utiliz6 el analisis factorial. La denominacion genérica de
andlisis factorial agrupa diversos procedimientos de andlisis multivariable que analiza
la relacion mutua o (interdependencia) entre varias variables. Con ello se busca
sustentar las relaciones teéricas que han sido explicadas sin aprobar previamente un
andlisis de relaciones causales el cual, cabe sefalar, es utilizado de manera
sistematica por la teoria neoclasica y neoricardiana, sino la agrupacion de variables
en funcién de la variabilidad que cada variable comparte con otras. Esto es de gran
importancia en el tipo de investigacion realizado dado que los datos utilizados son
recabados de fuentes directas y su estimacion temporal fue elaborada sobre la base
de proyecciones. Cualquier inconsistencia sea de la fuente de informacién o de la
metodologia de proyeccion utilizada tendria que reflejarse en relaciones de
interdependencia muy bajas o bien en la existencia de tantos factores de andlisis
como variables calculadas. Lo que esperdbamos con las series construidas es que
existiera mas que un solo factor de andlisis a saber la acumulacién de capital. El
conjunto de variables que explican la acumulacion de capital (costos de produccion,
salarios y ganancia) muestran un gran nivel de dependencia, de no existir esté,
entonces la construccion estadistica basada en el marco tedrico explicado en el
capitulo 3 presentaria dificultades para ser verificada. Las relaciones de causalidad
desde el marco tedrico seguido deben ser analizadas a partir de las mdltiples
determinaciones que dan contenido al proceso de explotacion de la fuerza de trabajo
y que se expresan en el comportamiento de los costos de produccién y de la
ganancia capitalista. El analisis realizado en este apéndice permite establecer un
orden de prelacién de las variables que determinan el proceso de acumulacion tanto
a nivel del total de establecimientos de la industria manufacturera como por tamafio
de establecimientos. Al final de este estudio se presenta los resultados de comparar
las tendencias entre las series construidas con las tendencias de series de la
Encuesta Industrial Mensual y del Sistema de Cuentas Nacionales que explican
variables el comportamiento de las principales variables consideradas.

El objetivo de este trabajo es presentar las pruebas estadisticas que permiten
afirmar que las series estimadas presentan un nivel de consistencia lo
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suficientemente viable en relaciéon a que describen el proceso de acumulacién de la

industria manufacturera nacional.

Técnica de analisis factorial y resultados obtenidos

Técnica

El analisis factorial es un procedimiento matematico, mediante el cual se
busca reducir la dimensién de p variables cuantitativas, obteniendo un nuevo
conjunto de variables o factores comunes mas reducidos el cual es capaz de explicar
la variabilidad comun encontrada en un grupo de individuos sobre los cuales se han
observado las p variables originales. (Cea de Ancara Ma de A. (2002) CAP 5)

Este andlisis agrupa diversos procedimientos de analisis multivariable que
analizan la relacién mutua entre varias variables siendo su finalidad principal la
agrupacion de variables en funcién de la variabilidad que cada variable comparte con
otras variables y sirve por tanto para buscar el nimero minimo de dimensiones
capaces de explicar el maximo de informaciéon contenida en los datos. (Cea de
Ancara Ma de A. (2002) CAP 5)

La finalidad de este andlisis se puede resumir en un objetivo principal:

Analizar la correlacién existente en una serie de variables con el propésito de
descubrir si comparten alguna estructura comun, la cual aglutina variables empiricas
que estén bastante correlacionadas entre si y escasamente correlacionadas con
aquellas variables que conforman otra estructura. (Mangin Levy J.P y Varela Mallon
J. (2003), Cea de Ancara Ma de A. (2002), Anderson H Tataham Black. (1999).)

El primer paso de este procedimiento es conocer la calidad del andlisis
factorial, las cual se verifica con los siguientes estadisticos:

. Coeficientes de la matriz de correlaciones: En esta matriz deben existir

un gran nimero de correlaciones mayores a 0.5.

. Determinante: el determinante de la matriz es un indicador del grado de
intercorrelaciones. Si el determinante es muy bajo las correlaciones son muy altas, el

cual se encuentra al pie de la tabla de la matriz de correlaciones.

' La siguiente seccion se baso en los siguientes textos: Mangin Levy J.P y Varela Mallon J. (2003), Cea de
Ancara Ma de A. (2002), Anderson H Tataham Black. (1999).
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. KMO. Estadistico Kaiser-Meyer-Olkin: Esta medida de adecuacion
muestral contrasta si las correlaciones parciales entre las variables son
suficientemente pequenas. El estadistico KMO varia entre 0 y 1. Un valor menor a
0.5 indica que no debe utilizarse el andlisis factorial con los datos que es estan
analizando.

. Matriz de correlaciones reproducidas: si el modelo factorial estimado es
adecuado, entonces las diferencias entre los coeficientes de correlacién observados
y los coeficientes de correlacién reproducidos deben ser pequefias, por lo que en la

matriz de correlaciones residuales, el nimero de residuos elevados debe ser minimo.

. Matriz de correlaciones antiimagen: estéd formada por los negativos de
los coeficientes de correlacion parcial entre cada par de variables. Si las variables
comparten factores comunes, este coeficiente debera ser bajo, ademas, si el modelo
factorial elegido es adecuado para explicar los datos, los elementos de la diagonal de
la matriz de correlaciones antiimagen deben tener un valor préximo a 1 y el resto
deben ser pequenos.

El siguiente paso en el analisis factorial es la extraccion de factores comunes,
la cual se puede realizar por distintos métodos como son: componentes principales,
minimos cuadrados no ponderados, minimos cuadrados generalizados, etc. En el
andlisis para cada estrato de industria se eligio el método de extraccién por
componentes principales, el cual trata de la combinacién lineal de una serie de
variables empiricas correlacionadas en una serie de variables latentes (no

observadas) no correlacionadas, que reciben el nombre de componentes principales.

A partir del método de extraccién mencionado se obtienen distintos cuadros
de salida, como son el de comunalidades, varianza total explicada y la matriz de
componente, ademas de se obtiene el grafico de sedimentacion.

El cuadro de comunalidades contiene las comunalidades iniciales y las
comunalidades de la extraccién. Las que interesan para el andlisis son las
comunalidades de la extraccion, es decir las relativas a la extraccién de tantos
factores como autovalores mayores que 1 se encuentren. Lo que dice este cuadro es
la cantidad de varianza de cada variable que esta explicada por los factores
comunes. La comunalidad de cada variable es la proporciéon de la varianza explicada
por el conjunto de factores comunes, por lo que cuanto mayor sean las
comunalidades mejor sera la calidad del ajuste.

El segundo cuadro de salida llamado “Varianza total explicada” especifica el
nimero de factores comunes extraidos. Hay tantos factores como numero de
variables hay en el andlisis, pero solo se tomaran en cuenta aquellos que tengan un
autovalor inicial mayor a uno, que seran los que expliquen un porcentaje mayor de la
varianza total del modelo. Por autovalor se entiende la cantidad de varianza
explicada por cada componente principal. El punto de corte se fija en 1.00. todo
componente que presenta un autovalor mayor o igual a uno formara parte del modelo
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factorial. De el se excluiran aquellos componentes cuyo autovalor sea inferior a 1.00

porque ni siquiera logran explicar la varianza de una variable.

Para completar la comprensién de la varianza total explicada, esta el grafico
de sedimentacién. Este gréafico sirve para determinar el nimero 6ptimo de factores y
consiste simplemente en una representacion grafica del tamafo de los autovalores
en el eje vertical, y los factores o componentes, en su orden de extraccion, en el eje
horizontal, y nos ayuda en la decisién de cuantos factores incluir en el modelo
factorial. De la conjuncién de cada factor con su correspondiente autovalor resulta

una curva decreciente.

Ya que se conocen el nimero de factores extraidos, se interpretan los factores
gracias al cuadro “Matriz de componentes”, el cual recoge las correlaciones de los
factores con las variables originales. En cada componente aparecen variables con
cargas muy altas y con cargas muy bajas, por lo que de este modo se minimiza el
nimero de variables que saturan cada factor. Si la carga sobre un factor es muy
grande, sobre los otros tiene que ser muy pequena.

Para simplificar la interpretacion, se sigue con el procedimiento del andlisis
factorial, donde el siguiente paso es la rotacion. La rotacion consisten girar los ejes
factoriales para forzar las variables de la matriz a definirse en una dimension latente,
con preferencia a otras. De esta manera se obtiene una mayor diferenciaciéon entre
los factores que logran un perfil mas definido. Con este procedimiento se redistribuye
la varianza entre todos los factores. Se eligié el método Varimax que corresponde al
criterio de que las cargas de las variables sean altas en un factor y bajas en otros, y
proporciona factores que siguen siendo incorrelados. Su finalidad es simplificar la
estructura factorial maximizando la varianza de los coeficientes factoriales cuadrados

para cada factor.

Resultados: Precios y competencia.

El expresar las variables a sus precios corrientes en délares nos ha permitido
normalizar las series. Esta unidad monetaria nominal reduce el efecto de la inflacién
y nos permite ver el comportamiento de los precios considerando un escenario de
precios relativos contingentemente estables.

Lo anterior se realizo ante la falta de series de indices de precios largas que
reflejen de manera adecuada los cambios en el poder de compra del dinero para
diversas mercancias que entran en la produccién. Puede bien cuestionarse que no
se realizo un analisis de las variaciones de precios para los productores nacionales
de la industria manufacturera y sus principales proveedores. Esta potencial critica
puede ser contestada en funcién de que la expresién de las series en ddlares
corrientes subsana el efecto de la inflacién y que no existen indices de precios
adecuados para expresar todas las series en unidades de precios constantes. Sin
embargo, se reconoce la necesidad de enfrentar este problema a partir de la
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informacién con la que se cuenta dado que las variaciones en los precios son
resultados de la dindmica de competencia que enfrentan los diferentes capitales.
Esta dinamica se expresa, por ejemplo, en que un decremento en los precios de los
insumos, trae como consecuencia un incremento en la productividad derivado, no por
una mayor intensificacién del proceso de produccién que se esta considerando, sino
de un incremento de la productividad de otros sectores que influyen en el
componente de precios de costo. Asi entonces, tenemos que considerar dichas
variaciones de precios a fin de observar que efectos ha tenido la légica de la
competencia en la industria manufacturera en una economia abierta y si las leyes
que rigen la acumulacion de capital se manifiestan de manera clara
independientemente del sistema de precios que estemos utilizados. Asi por ejemplo,
el sistema de precios directo nos permite analizar los procesos de competencia en el
contexto de que los intercambios de mercancias se realizan en funcién del tiempo de
trabajo socialmente necesario. El incremento en tasa de ganancia se dara cuando se
reduce el tiempo de trabajo individual respecto al tiempo de trabajo socialmente
necesario. Cuando se ubica el analisis de la competencia en la esfera de precios de
produccion los diversos capitales parten de un nivel de ganancia igual para iguales
montos de capital. La posibilidad de aumentar tasa de ganancia individual sera
mediante la disminucién de los costos de produccién respecto al precio de costo
social medio. En ambos escenario de precios es entonces la reduccion del costo de
produccion lo que rige la logica de la competencia.

Considerando la industria manufacturera opera con relaciones intersectoriales
claramente identificadas es necesario verificar como las variaciones de los precios
inducen a elevar los costos de produccién de las empresas y que efecto tiene esto
sobre la acumulacién de capital a fin de constatar si los elementos teéricos se
muestran estadisticamente y establecer, con ello, el patrén de competencia que ha
imperado en la industria manufacturera y que define la caracterizacion del patron de
acumulacién (1).

Como se mencioné al no existir series largas de los diversos indices de
precios de productor, por lo cual no se puede expresar de manera consistente las
series en precios constantes, se tomaron series de indices de precios desde 1970
hasta el 2003 a fin de tener una evaluaciéon del comportamiento de los precios
durante la mayor parte del periodo de estudio, los indices considerados fueron:

Nacional de precios al consumidor (INPC)
Tipo de cambio (ITICA)

Formacion bruta de capital (IFBK)
Acervos netos (IAN)

Importaciones (IM)

Salarios, sueldos y remuneraciones (ISASUEPRES)

Es importante sefalar que el analisis que se presenta tiene como limitante
que la variedad de mercancias que consume productivamente la industria
manufacturera es inmensamente superior al conjunto de bienes que son
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considerados por los indices. Sin embargo son un indicador indirecto del

comportamiento de los precios.

El indice del
variabilidad del tipo de cambio afio con afio y se tomo en cuenta con el objetivo de

tipo de cambio no es un indice de precios, esté refleja la
ver si existe una armonia de sus variaciones respecto a los indices de precios. El
comportamiento de los precios que afectan el conjunto de variable consideradas son
los indices de precios al consumidor los cuales permite estimar el salarios real de los
trabajadores, el indice de precios de salarios sueldos y prestaciones el cual refleja el
comportamiento promedio de estas remuneraciones para el conjunto de la economia
el cual es calculado por el Banco de México. El indice de precios a las importaciones
expresa el comportamiento en los precios de las principales importaciones de
nuestra economia. El indice de precios de exportaciones tiene el mismo sentido que
el anterior indice referente a las importaciones. Ambos indices son calculados por el
Banxico. El indice de acervos neto y de formacién bruta de capital, refleja el
comportamiento del precio de los acervos y de la inversion realizada. Estos indice,
hasta 1994, se tomaron directamente del banco de México, y después como se
explico se empalmaron con los indices de precios al productor para diversos bienes.
2

El comportamiento de los precios que afectan el nivel de demanda interna
son: inpc (indice de precios al consumidor), im (indice de precios de las
importaciones), itica (indice del tipo de cambio) e indice de exportaciones (ix) . Los
indices que afectan la capacidad de produccién son: ifk (indices de precios de
formacién bruta de capital), ipab (indice de precios de los acervos brutos). .Los
indices que afectan la intensidad del proceso de produccion son isasuepres (indice
de salarios precios y prestaciones)

Aplicando el analisis multifactorial para los indices que hemos considerado
tenemos lo siguiente: Los indices que estan altamente correlacionados son los
indices que afectan el nivel de demanda interna y el de capacidad de produccion.

Correlation Matrix(a)

Cuadroi. Matriz de Correlaciones. Resultados

ltica inpc ian Ifbk Im isasuepres iX
Correlation lItica 1.000 977 904 985 774 .965 237
Inpc. 977 1.000 961 997 717 .997 241
lan 904 961 1.000 955 634 .963 243
Ifbk .985 997 .955 1.000 739 992 243
Im 774 717 634 739 1.000 717 609
isasuepres .965 997 963 992 717 1.000 239
Ix 237 241 243 243 609 239 | 1.000

a Determinant = .000

El anterior resultado explica la existencia de dos componentes de precios.

* Vease capitulo pagina 91.
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Cuadro 2. Matriz Componente. Resultados

Component
1 2
itica 977 -.113
inpc .986 -.147
ian 948 -.162
ifbk .989 -136
im 815 440
isasuepres 983 -147
[ .366 902

Extraction Method: Principal Component Analysis.
a 2 components extracted.

Component 2

Component Plot in Rotated Space

1.0 olx
im
o
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Estos dos componentes estan diferenciados en tres grupos lo cual nos sefala
los determinantes de la competencia capitalista. Dentro del primer componente
tenemos a los indices que afectan al salario y los que describen el nivel de actividad
econémica. Cabe sefalar que los indices de variacion del tipo de cambio, contra lo
que se podria esperar, esta integrado en cuanto a su comportamiento a los indices
que afectan el salario y el nivel de actividad econémica y no a los indices de precios
del comercio exterior los cuales constituyen el segundo componente.

Con los resultados obtenidos podemos afirmar que el modelo de acumulacién
en México se centro en el control de los salarios en funciéon de las necesidades de
acumulacién del capital en México. El salario en sentido amplio es una variable de
ajuste de precios en Ultima instancia sobre la cual existe capacidad de control y no se
ve sujeto a la légica de mantenimiento del poder adquisitivo del salario sino a la
I6gica del mantenimiento del margen de ganancia por lo que se integra de manera
muy estrecha a los indices de precios de acervos brutos, formacién de capital e
indice de precios al consumidor.

Lo anterior queda claramente expresado si desagregamos la productividad por
componentes. Esta se define como la relacién del valor de los elementos que
componen el valor bruto de la producciéon entre las horas de trabajo totales
empleadas en la industria manufacturera. La participacion del costo de venta en la
productividad de la fuerza de trabajo ha disminuido de manera importante por efecto
de la reduccién de los salarios, los sueldos y las prestaciones sociales. El
componente de los insumos presento aumentos sin embargo mantiene un promedio
de alrededor del 60% de la productividad de la fuerza de trabajo durante el periodo
estudiado. La ganancia ha presentado una tendencia creciente durante todo el

periodo.
Cuadro 3. TASAS DE PARTICIPACION SOBRE LA PRODUCTIVIDAD
AfO INSUMOS GASTOS ASIGNACIONES | COSTO

TOTALES SALARIOS | SUELDOS | PRESTACIONES ADMINISTRATIVOS DEPF::EACF::CION VER'IIE'AS GANANCIA
1965 61.65 8.06 5.42 2.21 2.77 0.00 80.11 19.89
1966 62.29 8.37 5.55 2.42 2.86 4.74 86.22 13.78
1967 62.94 8.68 5.68 2.65 2.95 4.14 87.04 12.96
1968 63.60 9.01 5.81 2.91 3.05 3.84 88.21 11.79
1969 64.26 9.35 5.94 3.19 3.15 3.46 89.34 10.66
1970 64.93 9.70 6.07 3.49 3.26 3.47 90.93 9.07
1971 64.53 9.42 5.81 3.58 3.32 3.08 89.74 10.26
1972 64.13 9.14 5.56 3.67 3.38 2.85 88.72 11.28
1973 63.73 8.87 5.32 3.76 3.44 2.7 87.84 12.16
1974 63.34 8.61 5.09 3.86 3.50 3.08 87.47 12.53
1975 62.95 8.36 4.87 3.95 3.56 3.21 86.90 13.10
1976 49.73 8.65 5.08 4.20 3.47 3.07 74.20 25.80
1977 63.39 8.95 5.30 4.47 5.45 3.46 91.02 8.98
1978 63.90 9.27 5.54 4.75 6.76 2.93 93.14 6.86
1979 64.12 9.59 5.78 5.04 8.36 2.73 95.63 4.37
1980 63.49 9.93 6.04 5.36 10.19 2.78 97.79 2.21
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1981 60.45 7.96 4.88 4.41 10.11 2.46 90.26 9.74
1982 54.62 6.37 3.95 3.63 9.51 2.79 80.87 19.13
1983 62.72 5.11 3.19 2.99 11.37 3.90 89.27 10.73
1984 51.09 4.09 2.58 2.46 9.65 3.42 73.28 26.72
1985 32.63 3.28 2.08 2.02 6.41 3.01 49.44 50.56
1986 48.55 3.68 2.42 2.29 7.07 3.45 67.46 32.54
1987 55.45 4.13 2.81 2.59 5.97 4.79 75.74 24.26
1988 64.52 4.63 3.27 2.94 5.14 5.34 85.83 14.17
1989 63.25 4,72 3.46 3.12 4.69 4.57 83.81 16.19
1990 64.42 4.82 3.67 3.31 4.44 4.20 84.85 15.15
1991 64.39 4.92 3.89 3.51 4.13 3.81 84.64 15.36
1992 64.64 5.02 4.12 3.72 3.86 3.18 84.53 15.47
1993 67.58 5.12 4.36 3.95 3.75 2.78 87.54 12.46
1994 64.43 4.71 4.02 3.66 3.27 2.33 82.42 17.58
1995 64.35 4.34 3.70 3.38 2.98 2.76 81.51 18.49
1996 64.28 3.99 3.41 3.13 2.72 2.72 80.24 19.76
1997 63.80 3.67 3.14 2.90 2.47 2.41 78.38 21.62
1998 64.12 3.38 2.89 2.68 2.26 2.21 77.54 22.46
1999 64.79 3.63 2.95 2.79 3.06 2.52 79.75 20.25
2000 64.58 3.90 3.02 2.91 4.14 2.64 81.18 18.82
2001 65.46 4.20 3.08 3.03 5.59 2.65 84.01 15.99
2002 66.09 4.51 3.15 3.15 7.55 2.62 87.07 12.93
2003 66.68 4.85 3.22 3.28 10.21 3.18 91.41 8.59
El otro componente de precios, relacionado con el mercado exterior, refleja la

Cuadro 4. Matriz de Comunalidad. Resultados

competencia inter e intra capitalista. Esta Gltima se puede diferenciar en dos rubros la

permanencia en el mercado interno y la articulacién de las empresas al mercado externo.

La variabilidad del conjunto de variables sobre los indices es la siguiente.

Communalities

Inicial Extraction
ltica 1.000 .967
Inpc. 1.000 994
lan 1.000 .924
Ifbk 1.000 .996
Im 1.000 .858
Isasuepres 1.000 .989
Ix 1.000 .948

Extraction Method: Principal Component Analysis.
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las series estimadas para el

total

de

la

industria

Las variables que se consideraron para explicar la acumulacién de capital
son: Nivel de actividad econémica (VBP), insumos, Productividad, Formacion bruta
de capital, Costo salarial (prestaciones, sueldos y salarios), gastos administrativos,
capacidad instalada (Acervos brutos) y depreciacién

Del conjunto de variables analizadas para el agregado de la industria
manufacturera aquellas que presentan una explicacién mayor de su varianza por el
conjunto de variables consideradas son: prestaciones, valor bruto de la produccion,
insumos acervos netos y productividad.

Communalities

Cuadro 5. Matriz de Comunalidad. Resultados

Initial Extraction
Prestaciones 1.000 .970
Vbp 1.000 .968
Insumos 1.000 .955
An 1.000 .953
Productividad 1.000 .953
Sueldos 1.000 .948
Depreciacion 1.000 912
Salarios 1.000 .905
Fbk 1.000 .852
Hht 1.000 .782
Gastos
administrativos 1.000 663

Extraction Method: Principal Component Analysis.

Esto significa que tanto el movimiento del VBP como la productividad son
dependientes de los procesos técnicos de los diversos establecimientos. El resto de
las variables presenta una proporcion de su varianza explicada significativa en
relacion a los factores comunes del conjunto de variables, excepto gastos
administrativos. Como se menciono, el andlisis de componente nos indica los
elementos comunes que explican el comportamiento de la varianza de las variables
consideradas. En consecuencia el nimero de componentes nos da la posibilidad de
reducir la dimensionalidad del andlisis.

Para el caso analizado resulta que solo existe un componente: Dicho
componente nos explica el 82.80% de la varianza de las variables. Dicho
componente desde el inicio del trabajo estaba determinado es decir la acumulacién
de capital. Las principales variables que influyen en la acumulacion en orden de

importancia son:



productividad 0,979
Fbk 0,976
prestaciones 0,974
Vbp 0,966
Sueldos 0,961
An 0,954
Insumos 0,952
Salarios 0,931
Hht 0,834
Gastosad 0,772
depreciacion 0,647
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Los coeficientes de correlacién de las diversas variables nos indican su

influencia reciproca. Como puede observarse todas ellas tienen una correlacién

superior al 50%.

Cuadro 6. Matriz de Correlacion. Resultados

Correlation Matrix(a)

insu depreci prestaci
salarios | sueldos mos acion fok an hht vbp ones productividad gastosad
salarios 1.000 973 | .902 844 .899 878 719 .899 975 .965 844
sueldos 973 1.000 .955 .880 916 924 803 947 997 971 750
insumos 902 955 00| 939 873 | 961 | 899| 991 967 926 74
depreciacion 844 880 | .939 | 1.000 826 991 907 .950 .904 913 786
fok 899 916 .873 826 1.000 .869 835 891 910 .900 681
an 878 924 | 961 991 869 | 1.000 918 .970 .940 .940 763
hht 719 803 | .899 .907 835 918 | 1.000 921 819 794 574
vbp 899 947 | 991 950 891 .970 921 | 1.000 961 .940 759
prestaciones 975 997 | .967 904 910 940 819 961 | 1.000 977 783
productividad .965 971 | 926 913 .900 .940 794 .940 977 1.000 828
gastosad 844 750 | 741 786 681 763 574 759 783 828 1.000
a Determinant = .000

El resultado es que estadisticamente existe una gran relaciéon entre las

variables que definen la acumulacién y los costos de venta de las mercancias. Con

esta informacion es posible analizar por separado ambos conjuntos de datos a fin de

establecer si su variabilidad tiene una relaciéon estrecha el conjunto de elementos

comunes que los definen y ver que elementos no estan considerados.

Se corrié otra serie en el cual Unicamente se esta considerando la variable

costo de venta a fin de determinar la interrelacién de los elementos que tienen que

ver con el proceso de producciéon. La varianza de prestaciones sueldos salarios e

insumos respecto a los elementos comunes es significativa.




Communalities

Cuadro 7. Matriz de Comunalidad. Resultados

Initial Extraction
prestaciones 1.000 .978
sueldos 1.000 .955
salarios 1.000 .945
insumos 1.000 .936
depreciacion 1.000 .881
gastosad 1.000 731

Extraction Method: Principal Component Analysis.
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Extraction Method: Principal Component Analysis.

Cuadro 8. Matriz Componente. Resultados

Component Matrix(a)

Componen

t

1
prestaciones 989
sueldos 977
salarios 972
insumos 967
depreciacion 939
gastosad .855

Extraction Method: Principal Component Analysis.

a 1 components extracted.

Nuevamente sélo se tuvo un solo componente. El andlisis de componentes
permite verificar que la construccion contable utilizada en términos estadisticos, ya
que las igualdades contables consideradas es definida de manera diferente que la
contabilidad censal. En los censos no se considera como costos ni la asignacién por
depreciacién ni las remuneraciones. Por lo que podria esperarse que el
comportamiento de estas variables pudiera ser alterado por las definiciones

contables que dan contenido a estas variables.

Gran industrial.

El andlisis por tipo tamafo de establecimientos como se recordara sélo pudo
ser realizado a partir de 1970, afio en que aparece la informacién con este nivel de
desagregacion. Para este conjunto de empresas se observa una dependencia muy
alta en el comportamiento de su varianza por la influencia de las demas variables.
Sin embargo, cambia de manera significativa el orden de prelacion de las variables
que son influidas respecto al total de la industria. Para la gran industria la compra de
insumos, los acervos de capital la inversién y la depreciacién si se ven afectados
tanto por el proceso de acumulaciéon como por los factores técnicos. Tienen menor
dependencia del conjunto todas las variables que tienen que ver con la gestién de la
fuerza de trabajo como remuneraciones, productividad y horas hombre trabajadas.
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Cuadro 9. Matriz de Comunalidad. Resultados

Initial Extraction
vbp 1.000 .987
fbok 1.000 .934
an 1.000 .932
insumos 1.000 .902
depreciacion 1.000 .889
remuneraciones 1.000 .883
hht 1.000 .843
productividad 1.000 .784

Extraction Method: Principal Component Analysis.

La matriz de correlaciones entre las variables nos indica esta dependencia.

Cabe subrayar que el valor bruto de la produccién tiene una correlacion no tan

grande con remuneraciones ni con productividad lo cual explica el que esta variable

sea la que menos se vea influenciada La inversion se correlaciona en mayor medida

de las remuneraciones, de los insumos, de las horas hombre trabajas y de los

acervos netos.

Cuadro 10. Matriz de Correlacion. Resultados

Correlation Matrix(a)

remunerac
iones insumos | depreciacion fbk hht vbp productividad an
remuneraciones 1.000 .990 794 876 859 925 791 .866
insumos .990 1.000 818 .905 896 930 758 .880
depreciacion 794 818 1.000 .922 .904 926 .858 910
fok 876 .905 922 | 1.000 882 .966 823 .929
hht .859 .896 904 882 | 1.000 878 673 .850
vbp 925 .930 926 .966 878 1.000 910 973
productividad 791 .758 .858 .823 673 910 1.000 .889
an 866 .880 910 .929 850 973 .889 1.000

a Determinant = .000

Nuevamente del conjunto de variables solamente se obtiene un solo componente el

cual explica el 83.

formacion bruta de capital, acervos netos insumos y depreciacion.

Los principales elementos del componente son: valor bruto de la produccion,
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Component Matrix(a)

Cuadro 11. Matriz Componente. Resultados

Componen

t

1
vbp .993
fok .966
an .965
insumos .950
depreciacion .943
remuneraciones .939
hht 918
productividad .885

Extraction Method: Principal Component Analysis.
a 1 components extracted.

Mediana industria.

Para este segmento de establecimientos las variables cuyas varianza depende en del
comportamiento del conjunto son; insumos, remuneraciones, valor bruto de la produccion,
horas hombre trabajadas y productividad. En este segmento del sector industrial se observa
que la influencia de las variables en el proceso de acumulacién depende fundamentalmente
de la gestion de la fuerza de trabajo (2) quedando en segundo término la acumulacién de
capital constante y de la capacidad instalada. Lo cual es significativamente diferente de lo
observado en la gran industria la cual depende mas estrechamente de la acumulacién del
capital constante.

Communalities

Cuadro 12. Matriz de Comunalidad. Resultados

Initial Extraction
insumos 1.000 .960
remuneraciones 1.000 .954
Vbp 1.000 .935
Hht 1.000 912
productividad 1.000 911
An 1.000 .901
depreciacion 1.000 .814
Fbk 1.000 .656

Extraction Method: Principal Component Analysis.

La matriz de correlaciones nos indica que la inversion depende fundamentalmente de
los acervos netos, remuneraciones, depreciacion y productividad. ElI nivel de
remuneraciones tiene una fuerte asociacién con los insumos, valor bruto de la produccién y

la productividad del trabajo.
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Cuadro 13. Matriz de Correlacion. Resultados

Correlation Matrix(a)

remunerac
iones Insumos | depreciacién fok hht vbp productividad an
remuneraciones 1.000 .990 794 759 | .929 .990 982 .863
insumos 990 1.000 818 734 | 952 .996 .964 875
depreciacion 794 818 1.000 744 | 878 786 775 .985
fok 759 734 744 | 1.000| .645 693 742 812
hht 929 .952 878 645 | 1.000 948 874 911
vbp .990 .996 786 693 | .948 1.000 .966 847
productividad .982 .964 775 742 | 874 .966 1.000 .837
an 863 875 985 812 | 911 847 837 | 1.000
a Determinant = .000

En este segmento del sector industrial s6lo existe un componente siendo sus

principales elementos las mismas variables cuya varianza era explicada por el conjunto de

datos.

Component Matrix(a)

Cuadro 14. Matriz Componente. Resultados

Componen

t

1
insumos .980
remuneraciones 977
vbp .967
hht .955
productividad .954
an .949
depreciacion .902
fbok .810

Extraction Method: Principal Component Analysis.
a 1 components extracted.

Pequefa industria.

En este sector las variables que hacen depender en mayor medida su varianza del

comportamiento del conjunto de variable son: insumos, valor bruto de la produccién, acervos

netos y remuneraciones.
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Cuadro 15. Matriz de Comunalidad. Resultados

Initial Extraction
insumos 1.000 .978
vbp 1.000 .947
an 1.000 .887
remuneraciones 1.000 .872
depreciacion 1.000 .807
productividad 1.000 .786
hht 1.000 .556
fbok 1.000 .540

Extraction Method: Principal Component Analysis.

La matriz de correlaciones entre variables confirma lo anterior. La inversién depende
de la productividad y de los insumos del valor bruto de la produccién. Y las remuneraciones

tienen una fuerte asociacion con valor bruto de la produccién insumo y productividad,

Cuadro 16. Matriz de Correlacion. Resultados

Correlation Matrix(a)

remuneracio
nes insumos depreciacion fbk hht vbp Productividad an
remuneraciones 1.000 .952 698 | 704 665  .956 871 777
insumos 952 1.000 851 713 | 774 981 .851 .903
depreciacion 698 .851 1.000 | 555 678  .827 775 .984
fok 704 713 555 | 1.000 316 .620 746 625
hht 665 774 678 | 316 | 1.000 .814 377 694
vbp 956 .981 827 | 620 .814  1.000 .830 876
productividad 871 851 775 746 377 | 830 1.000 823
an 777 .903 984 | 625 694  .876 823 | 1.000

a Determinant = .000

Las variables que mas dependen del componente encontrado son: insumos, valor bruto de la produccién,

acervos netos y remuneraciones.

Component Matrix(a)

Cuadro 17. Matriz Componente. Resultados

Componen

t

1
insumos 989
vbp 973
an .942
remuneraciones 934
depreciacion .898
productividad 886




hht
fbk

.746
.735
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Extraction Method: Principal Component Analysis.a 1 components extracted.

Microindustria.

Para este segmento de establecimientos la varianza de cada una de las

variables por el conjunto es muy alto esta varianza alcanza estimadores por arriba

del 90 %: Las tres variables que no alcanzan dicho valor estdn muy cercanas

(acervos netos, productividad y depreciacion).

Communalities

Cuadro 18. Matriz de Comunalidad. Resultados

Initial Extraction
remuneraciones 1.000 .942
vbp 1.000 .936
insumos 1.000 914
hht 1.000 913
fbok 1.000 .907
an 1.000 .814
productividad 1.000 .793
depreciacion 1.000 .735

Extraction Method: Principal Component Analysis.

La matriz de correlaciones confirma la dependencia antes observada. La

inversion en mayor medida depende de productividad, valor bruto de la produccion e

insumos.

Cuadro 19. Matriz de Correlacion. Resultados

Correlation Matrix(a)

remuneraciones insumos depreciacion fok hht vbp productividad an
remuneraciones 1.000 913 804 933 892 923 907 | .860
insumos 913 1.000 705 | 940 876 .996 919 | 762
depreciacion 804 705 1.000 699 926  .729 557 | .994
fok 933 .940 699 | 1.000  .851 946 956 | .762
hht 892 876 926 | 851 1.000 .899 733 | 952
vbp 923 .996 729 | 946 899  1.000 916 | .786
productividad .907 919 557 | 95 733 916 1.000 | .631
an .860 762 994 762 952 | 786 631 | 1.000

a Determinant = .000
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Component Matrix(a)

Cuadro 20. Matriz Componente. Resultados

Componen

t

1
remuneraciones .971
vbp .967
insumos .956
hht .955
fok .952
an .902
productividad .891
depreciacion .857

Extraction Method: Principal Component Analysis.
a 1 components extracted.

Pruebas estadisticas por estratos de establecimientos

A continuacion se presentan las pruebas realizadas a cada uno de los andlisis
realizados por estrato industrial, que son: matriz de correlaciones, matriz antimagen, matriz

de correlaciones reproducida y prueba KMO, las cuales se explicaron anteriormente.

La explicacién de la importancia de cada una de estas pruebas se presenta a

enseguida:

Industria total.

Matriz de correlaciones: no hay correlaciones menores a 0.5.

Determinante de la matriz: 0.000

KMO: el valor de este estadistico es de 0.803

Matriz de correlaciones reproducidas: los valores de la matriz residual son
muy bajos.

Matriz de correlaciones antimagen: En esta matriz se encuentran algunos
problemas debido a que se encuentran 7 valores superiores a 0.6, lo que representa
el 19.4% del total de valores.

Gran industria:

Matriz de correlaciones: En esta matriz todos los valores estan por arriba del
0.5

Determinante de la matriz: 0.000

KMO: el valor de este estadistico es de 0.748

Matriz de correlaciones reproducidas: Los valores contenidos en la matriz
residual son pequefos.
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Matriz de correlaciones antimagen: Esta matriz contiene siete valores
superiores a 0.6, lo que representa el 25% del total de valores contenidos en la

matriz.

Mediana industria

Matriz de correlaciones: En la matriz de correlaciones obtenidas para la
mediana industria la mayoria de los valores estan arriba del 0.5.

Determinante de la matriz: 0.000

KMO: el valor de este estadistico es de 0.753

Matriz de correlaciones reproducidas: La matriz residual no contiene valores
elevados.

Matriz de correlaciones antiimagen: La matriz de correlaciones antimagen
contiene 6 valores de 28 superiores a 0.6, representando el 21.42%.

Pequefia industria

Matriz de correlaciones: La mayoria de los datos se encuentran por arriba del

0.5.

Determinante de la matriz: 0.000

KMO: el valor de este estadistico es de 0.746

Matriz de correlaciones reproducidas: En la matriz residual contiene 2 residuos
elevados.

Matriz de correlaciones antimageOn: En esta matriz se encuentran seis
valores cercanos superiores a 0.6, lo que equivale al 21.42%.

Micro industria

Matriz de correlaciones: Todas las correlaciones tienen un valor superior a 0.5.

Determinante de la matriz: 0.000

KMO: el valor de este estadistico es de 0.718

Matriz de correlaciones reproducidas: La matriz residual contiene dos residuos
elevados.

Matriz de correlaciones antiimagen: Los valores arriba de 0.6 son 8 de 28, lo
que equivale al 28.57%.
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Cuadro 21. Cuadro Resumen. Resultados Microindustria

Matriz Determinante KMO Correlaciones Correlaciones
correlaciones reproducidas antiimagen
(valores menores
a0.5)
Total 0 0 .803 pequefos 19.4%
Gran 0 0 .748 pequefos 25%
Mediana 0 0 0.753 pequenos 21.42%
Pequena 2 0 .0.746 2 valores | 21.42%
elevados
Micro 0 0 0.718 2 valores | 28.57%
elevado

En general al realizar las diferentes pruebas que permiten verificar la
pertinencia de la utilizacion del analisis factorial para el grupo de variables para cada
uno de los estratos industriales.

Tomando en cuenta el procedimiento seguido, la utilizacion del andlisis
factorial se puede utilizar de una manera mas adecuada para el estudio del conjunto
de variables para la gran industria, lo cual se ve reflejado en la matriz de
correlaciones, donde estas son mayores a 0.5 y el KMO tiene un valor alto el cual es
0.763.

Las pruebas estadisticas muestran que para la mediana industria también el
andlisis factorial es pertinente; esto se debe principalmente a las correlaciones
contenidas en la matriz de correlaciones, donde solo se encuentra un valor menor a

0.5, aunque el KMO es mas bajo con 0.719.

Para la pequefia y micro industria el analisis factorial sigue siendo pertinente
aunque, en la matriz de correlaciones se encuentran 4 valores menores a 0.5. El
KMO para la pequefa industria es el mas alto en comparacion con los otros estratos
ya que registra un valor de 0.791 y la matriz de correlaciones antiimagen presenta la
proporcién mas baja de valores superiores a 0.6, con 10.71%. En cuanto a la micro
industria en esta prueba tiene una proporcién de 14.28%.

Para el total de la industria el analisis factorial se puede utilizar con algunas
reservas, ya que el 27.7% de los valores contenidos en la matriz de correlaciones es
superior a 0.6 y por otro lado, la matriz de correlaciones contiene dos valores
menores a 0.5.
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Comparativo de tendencias entre Encuesta Industrial y Base de Datos

Para verificar si la secuencia de datos proyectada por la base de datos era
adecuada en el sentido de que reflejaba el comportamiento tendencial de los costos
de produccion y de la produccion, se procedio a analizar la informacion procedente
de la Encuesta Industrial Mensual, y del Sistema de Cuentas Nacionales, con
respecto al comportamiento tendencial de las variables consideradas en los Censos
Industriales y calculadas por la base de datos construida. La informacion utilizada de
la Encuesta Industrial Mensual solo se publica en indices y en valores corrientes, y
para comparar mejor las tendencias, los indices que se consultaron fueron los
correspondientes a las variables de remuneraciones medias por persona, sueldos,
salarios, prestaciones y productividad a nivel de total de la muestra de la encuesta, y
ésta se compar6 con indices de series logaritmicas de salarios, insumos,
prestaciones, productividad y sueldos para el total industria manufacturera. Con el fin
de observar de mejor forma las tendencias a las series de la EIM se les aplicaron un

rateo logaritmico.

Las graficas comparativas se muestran a continuacion:

Logaritmo

Comparativo. indice Remuneraciones Medias.
Total Industria Manufacturera. Logaritmica.

1980
1982
1984
1986
1988
1990
1992
1994
1996
1998
2000
2002

—e— Indice pesos base 93 serie de tendencia —=— Indice dolares corrientes
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Comparativo indice Salarios. Logaritmica. Total
Industria Manufcaturera
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Comparativo. indice Sueldos. Logaritmica. Total Industria
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‘ —e— Indice pesos base 93 serie desestacionalizada —=— indice délares corrientes

Como se observa, las proyecciones estimadas en ddlares corrientes siguen la
tendencia que marcan los indices de la EIM, la limitacién que se observé se da en
que las variaciones son mas pronunciadas en nuestra proyecciéon derivada a que
capta el comportamiento de todos los establecimientos de la industria manufactura y
debido a que la unidad monetaria en la cual se establecié la proyeccion fueron

délares corrientes.
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Los cuadros siguientes nos muestran la comparaciéon entre las series de
Insumos, Produccién Bruta y Remuneraciones extraidas de la serie de la Encuesta
Industrial Anual, con las extraidas de la Base de Datos. Todas las series estan
expresadas en miles de pesos corrientes debido a que los datos para la Encuesta
Industrial Anual solo se publican en valores corrientes y la informacién que se obtuvo
de la misma se registra desde 1994. Debido a lo anterior no fue posible compararla
con los datos de la Base de Datos desde 1970. Para otras variables, inclusive, la
informacion en la EIA del BIE, solo aparece a partir del 2003 y hasta el 2005, por lo
que fue complicado hacer la comparaciéon que a nuestro trabajo concierne. Como se
observa, estas series también presentan un comportamiento similar.
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Miles De Pesos

Comparativo. Remuneraciones
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ANEXO ESTADISTICO

a) Cuadros Formacién Bruta de Capital
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Formacion Bruta de Capital en la Industria Manufacturera por tipo de bien
MILES DE PESOS CORRIENTES
EDIFICIOS,
LOCALES ¥ MOBILIARIO, EQUIPO
MAQUINARIA Y OTRAS
ANO EQUIPO DE CONSTRUCCIONES TER?;NOS DﬁTiﬁng\ﬁg?\T,gsy ( AIgIé';D)
PRODUCCION (A) E FIJOS (D)
INSTALACIONES
(B)

1965 35,965.54 11,757.82 3,495.68 5,417.25 56,636.29
1966 3,318.74 1,084.96 322.57 499.88 5,226.14
1967 3,910.32 1,278.36 380.06 588.99 6,157.73
1968 4,607.36 1,506.23 447.81 693.98 7,255.39
1969 5,428.65 1,774.73 527.64 817.68 8,548.70
1970 36,607.27 11,967.62 3,558.05 5,513.91 57,646.85
1971 7,555.29 2,469.97 734.34 1,138.00 11,897.60
1972 8,924.23 2,917.50 867.39 1,344.20 14,053.33
1973 10,541.21 3,446.12 1,024.55 1,587.75 16,599.64
1974 12,451.17 4,070.52 1,210.19 1,875.44 19,607.32
1975 14,707.18 4,808.06 1,429.47 2,215.25 23,159.96
1976 23,160.10 5,998.30 819.87 642.42 30,620.69
1977 34,004.19 8,806.84 1,203.75 943.21 44,957.99
1978 49,925.71 12,930.40 1,767.37 1,384.85 66,008.33
1979 73,302.06 18,984.71 2,594.89 2,033.26 96,914.92
1980 107,623.74 27,873.77 5,593.72 16,923.36 158,014.59
1981 160,480.02 39,289.69 9,896.26 31,226.79 240,892.77
1982 244,651.31 59,897.02 15,086.82 47,605.14 367,240.30
1983 372,970.19 91,312.83 22,999.81 72,573.89 559,856.72
1984 568,591.93 139,206.13 35,063.14 110,638.68 853,499.88
1985 866,816.68 212,219.32 53,453.66 168,668.34 1,301,158.00
1986 1,644,842.83 402,700.41 101,431.90 320,059.50 2,469,034.64
1987 3,276,662.35 921,020.82 135,489.83 607,334.38 4,940,507.38
1988 6,217,686.75 1,747,698.83 257,101.05 667,916.97 8,890,403.60
1989 6,519,015.68 2,418,659.45 623,648.77 818,533.53 10,379,857.43
1990 7,611,179.01 2,823,869.58 728,131.77 955,666.55 12,118,846.91
1991 8,886,317.94 3,296,966.59 850,119.33 1,115,774.15 14,149,178.01
1992 10,375,087.27 3,849,323.91 992,544.08 1,302,705.38 16,519,660.64
1993 12,113,277.59 4,494,220.41 |1,158,829.96 1,520,954.14 19,287,282.10
1994 16,460,363.86 6,107,059.19 |1,574,698.72 2,066,778.24 26,208,900.01
1995 22,367,486.94 8,298,696.67 |2,139,810.12 2,808,481.98 35,614,475.71
1996 30,394,496.53 11,276,846.07 |2,907,722.78 3,816,360.59 48,395,425.96
1997 41,302,155.29 15,328,762.54 |3,951,215.89 5,185,936.13 65,763,069.86
1998 56,124,240.45 20,822,994.05 |5,369,186.89 7,047,010.61 89,363,432.00
1999 58,320,746.67 15,610,185.50 |4,025,069.75 6,825,131.88 84,781,133.80
2000 55,330,227.54 14,809,740.36 |3,818,675.82 6,475,158.87 80,433,802.59
2001 52,493,053.58 14,050,339.73 |3,622,865.17 6,143,131.46 76,309,389.94
2002 49,801,361.69 13,329,878.97 |3,437,095.13 5,828,129.45 72,396,465.24
2003 47,247,691.98 12,646,361.35 |3,260,850.84 5,529,279.84 68,684,184.00

Fuente: Elaboracién propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto.

Censos industriales 1966, 1971 y 1976.INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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Formacion Bruta de Capital en la Industria Manufacturera por tipo de bien

MILES DE DOLARES CORRIENTES

EDIFICIOS,
MAQUINARIA LOCALES Y MOBILIARIO,
ANO ’ EggIPO CONSI?I;I‘UI:ZPZZSIONES TER(I?)NOS T:AQI;JSIPPOOR;EE Y ( AIgIél;D)
PRODUCCION E OTROS ACTIVOS
(a) INSTALACIONES FIJOS (D)
(B)

1965 2,877,243.5 940,625.9 279,654.1 433,380.1 4,530,903.5
1966 265,499.0 86,796.7 25,805.2 39,990.3 418,091.3
1967 312,825.8 102,268.7 30,405.2 47,118.9 492,618.6
1968 368,589.0 120,498.8 35,825.1 55,518.1 580,430.9
1969 434,292.2 141,978.4 42,2111 65,414.6 683,896.3
1970 2,928,581.9 957,409.4 284,643.9 441,112.8 4,611,748.1
1971 604,423.5 197,597.6 58,747.0 91,040.3 951,808.4
1972 713,938.6 233,400.2 69,391.4 107,535.8 1,124,266.0
1973 843,296.8 275,689.8 81,964.3 127,020.2 1,327,971.1
1974 996,093.2 325,641.9 96,815.4 150,034.9 1,568,585.5
1975 1,176,574.8 384,644.8 114,357.4 177,219.6 1,852,796.6
1976 1,160,907.5 300,666.7 41,096.1 32,201.4 1,534,871.7
1977 1,496,004.7 387,454.4 52,958.6 41,496.4 1,977,914 1
1978 2,197,434.6 569,119.7 77,789.2 60,952.7 2,905,296.3
1979 3,215,002.6 832,662.5 113,811.1 89,178.2 4,250,654.4
1980 4,626,987.8 1,198,356.5 240,486.6 727,573.7 6,793,404.6
1981 6,686,667.7 1,637,070.6 412,344.2 1,301,116.1 10,037,198.6
1982 4,292,128.3 1,050,824.9 264,681.1 835,177.9 6,442,812.2
1983 3,108,084.9 760,940.2 191,665.1 604,782.5 4,665,472.7
1984 3,404,742.1 833,569.6 209,958.9 662,507.1 5,110,777.8
1985 2,150,909.9 526,598.8 132,639.3 418,531.9 3,228,679.9
1986 2,570,066.9 629,219.4 158,487.3 500,093.0 3,857,866.6
1987 2,307,500.6 648,603.9 95,415.0 427,698.8 3,479,218.3
1988 2,721,356.3 764,932.6 112,528.0 292,333.8 3,891,150.6
1989 2,577,704.9 956,369.9 246,599.0 323,659.0 4,104,332.7
1990 2,680,724.1 994,591.7 256,454.4 336,594.2 4,268,364.4
1991 2,942,895.4 1,091,861.4 281,535.3 369,512.6 4,685,804.8
1992 3,360,932.7 1,246,960.0 321,527.3 422,001.8 5,351,421.8
1993 3,892,180.8 1,444,061.6 372,349.7 488,705.8 6,197,297.9
1994 4,827,086.2 1,790,926.4 461,788.5 606,093.3 7,685,894.4
1995 3,389,013.2 1,257,378.3 324,213.7 425,527.6 5,396,132.7
1996 3,973,136.8 1,474,097.5 380,094.5 498,870.7 6,326,199.5
1997 5,111,652.9 1,896,505.3 489,011.9 641,823.8 8,138,993.8
1998 5,686,346.6 2,109,725.8 543,990.6 713,982.8 9,054,045.8
1999 6,139,026.0 1,643,177.4 423,691.6 718,434.9 8,924,329.9
2000 5,842,839.3 1,563,899.8 403,249.9 683,772.9 8,493,762.0
2001 5,631,672.5 1,507,378.7 388,676.0 659,060.6 8,186,787.8
2002 5,104,211.0 1,366,197.9 352,272.7 597,333.1 7,420,014.7
2003 4,360,520.4 1,167,141.0 300,946.1 510,300.9 6,338,908.3

Fuente: Elaboracién propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de
programacion y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos
industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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Costo de Ventas para el total de la Industria

MILES DE DOLARES

ANO PRESTACIONES GASTOS ASIGI‘L‘:;;IONES TOTAL COSTO DE
SALARIOS (A) | SUELDOS (B) ) INSUMOS (D) |ADMINISTRATIVOS| _o.... .. oo VENTAS
(E) F) (A+B+C+D+E+F)
1965 784,030.48 527,547.28 214,603.28 5,995,067.92 268,967.92 0.00 7,790,216.88
1966 899,073.63 596,271.65 259,934.31 6,693,550.14 307,058.67 509,282.30 9,265,170.71
1967 1,030,997.42 673,948.85 314,840.70 7,473,412.16 350,543.76 491,381.03 10,335,123.92
1968 1,182,278.78 761,745.17 381,345.06 8,344,135.50 400,187.13 504,209.75 11,573,901.39
1969 1,355,758.10 860,978.85 461,897.25 9,316,306.35 456,860.91 501,263.06 12,953,064.53
1970 1,554,692.57 973,139.86 559,464.63 10,401,744.32 521,560.72 556,665.44 14,567,267.54
1971 1,782,817.30 1,099,912.24 677,641.33 12,214,554.02 627,501.41 583,841.98 16,986,268.28
1972 2,044,415.45 1,243,199.45 820,780.72 14,343,299.11 754,961.02 636,526.03 19,843,181.78
1973 2,344,398.69 1,405,152.89 994,155.68 16,843,040.59 908,310.55 717,363.14 23,212,421.55
1974 2,688,399.38 1,588,204.26 | 1,204,152.95 | 19,778,435.51 1,092,808.81 962,235.38 27,314,236.29
1975 3,082,876.32 1,795,102.00 | 1,458,508.32 | 23,225,409.28 1,314,782.80 1,185,311.40 32,061,990.12
1976 3,455,816.64 2,029,862.98 | 1,678,729.33 | 19,868,764.44 1,385,543.33 1,227,846.06 29,646,562.79
1977 3,362,378.97 1,992,258.52 | 1,677,080.17 | 23,809,742.43 2,045,326.11 1,297,774.10 34,184,560.31
1978 4,716,462.86 2,819,021.92 | 2,415,465.06 | 32,522,668.93 3,441,538.71 1,493,130.29 47,408,287.77
1979 6,618,819.80 3,990,667.95 | 3,480,503.50 | 44,248,650.52 5,767,998.31 1,883,776.78 65,990,416.86
1980 9,260,214.12 5,632,083.25 | 4,999,881.64 | 59,219,609.46 9,509,315.29 2,591,358.51 91,212,462.26
1981 12,200,227.47 | 7,485,123.44 | 6,763,691.65 | 92,700,544.43 15,500,535.49 3,778,565.86 138,428,688.33
1982 7,358,251.18 4,553,954.10 | 4,188,588.14 | 63,043,011.09 10,976,959.81 3,223,946.26 93,344,710.58
1983 3,939,092.65 2,459,196.53 | 2,302,323.90 | 48,366,964.80 8,769,496.71 3,003,975.28 68,841,049.88
1984 4,497,967.05 2,832,672.15 | 2,699,377.81 56,134,762.13 10,598,354.22 3,757,721.00 80,520,854.37
1985 3,777,352.71 2,399,664.82 | 2,327,620.21 | 37,571,764.27 7,386,672.46 3,468,458.90 56,931,533.37
1986 3,618,263.73 2,381,389.57 | 2,251,453.55 | 47,757,666.18 6,949,998.75 3,397,728.41 66,356,500.18
1987 3,232,957.02 2,204,435.23 | 2,031,425.47 | 43,449,984.96 4,680,428.76 3,754,192.90 59,353,424.33
1988 3,908,937.45 2,761,361.82 | 2,480,263.80 | 54,512,048.23 4,346,532.06 4,510,393.12 72,519,536.49
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1989 4,486,543.56 | 3,290,496.09 | 2,960,088.47 | 60,099,924.97 4,457,408.74 4,345,445.60 79,639,907.44

1990 4,886,817.80 | 3,721,007.39 | 3,352,529.43 | 65,329,565.44 4,506,884.66 4,259,546.08 86,056,350.79

1991 5,725,032.21 4,5625,819.35 | 4,083,927.60 | 74,963,418.09 4,810,322.55 4,430,086.17 98,538,605.97

1992 6,947,652.81 5,702,197.87 | 5,153,376.30 | 89,485,214.00 5,341,143.44 4,399,281.10 117,028,865.52
1993 8,209,010.71 6,994,873.96 | 6,331,377.64 | 108,318,186.51 6,013,710.04 4,451,313.84 140,318,472.69
1994 9,646,364.41 8,226,840.74 | 7,485,299.19 | 131,910,288.82 6,689,691.83 4,778,565.36 168,737,050.35
1995 6,126,095.02 | 5,229,179.01 | 4,782,636.04 | 90,939,408.14 4,212,752.07 3,897,457.41 115,187,527.68
1996 6,496,446.27 | 5,550,166.16 | 5,102,670.88 | 104,688,175.83 4,429,939.00 4,424,058.29 130,691,456.43
1997 7,607,314.34 | 6,504,918.36 | 6,011,615.17 | 132,254,578.40 5,112,074.40 4,986,664.56 162,477,165.23
1998 7,607,454.71 6,510,737.99 | 6,048,355.22 | 144,466,759.78 5,100,828.47 4,971,916.63 174,706,052.80
1999 8,855,413.45 | 7,201,093.29 | 6,817,509.00 | 158,049,181.14 7,463,943.42 6,154,585.71 194,541,726.02
2000 9,953,363.24 | 7,690,564.17 | 7,420,030.57 | 164,693,095.67 | 10,545,993.57 6,725,214.92 207,028,262.14
2001 11,329,737.23 | 8,317,770.55 | 8,178,518.54 | 176,736,599.08 | 15,090,222.34 7,156,033.66 226,808,881.40
2002 12,126,838.97 | 8,459,281.18 | 8,476,593.95 | 177,619,651.79 | 20,303,998.11 7,031,745.63 234,018,109.63
2003 12,234,714.79 | 8,109,208.21 | 8,281,072.42 | 168,164,953.59 | 25,750,517.17 8,010,777.34 230,551,243.51

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y
presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999
y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo
de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Participacion de las Remuneraciones, los Insumos y las Asignaciones por Depreciacion en el
total de Costo por Ventas en la Industria Manufacturera

PORCENTAJES
ASIGNACIONES
ANO GASTOS TOTAL COSTO
SAL(AAR)IOS SUE(:;])DOS PREST(P::(;IONES INS(gb)dOS ADMINISTRATIVOS | R;coxp;\ coq| DE vENTAS
(E) ) (A+B+C+D+E+F)
1965 10.06 6.77 2.75 76.96 3.45 0.00 100
1966 9.70 6.44 2.81 72.24 3.31 5.50 100
1967 9.98 6.52 3.05 72.31 3.39 4.75 100
1968 10.22 6.58 3.29 72.09 3.46 4.36 100
1969 10.47 6.65 3.57 71.92 3.53 3.87 100
1970 10.67 6.68 3.84 71.40 3.58 3.82 100
1971 10.50 6.48 3.99 71.91 3.69 3.44 100
1972 10.30 6.27 414 72.28 3.80 3.21 100
1973 10.10 6.05 4.28 72.56 3.91 3.09 100
1974 9.84 5.81 4.41 72.41 4.00 3.52 100
1975 9.62 5.60 4.55 72.44 4.10 3.70 100
1976 11.66 6.85 5.66 67.02 4.67 4.14 100
1977 9.84 5.83 4.91 69.65 5.98 3.80 100
1978 9.95 5.95 5.10 68.60 7.26 3.15 100
1979 10.03 6.05 5.27 67.05 8.74 2.85 100
1980 10.15 6.17 5.48 64.92 10.43 2.84 100
1981 8.81 5.41 4.89 66.97 11.20 2.73 100
1982 7.88 4.88 4.49 67.54 11.76 3.45 100
1983 5.72 3.57 3.34 70.26 12.74 4.36 100
1984 5.59 3.52 3.35 69.71 13.16 4.67 100
1985 6.63 4.22 4.09 65.99 12.97 6.09 100
1986 5.45 3.59 3.39 71.97 10.47 512 100
1987 5.45 3.71 3.42 73.21 7.89 6.33 100
1988 5.39 3.81 3.42 7517 5.99 6.22 100
1989 5.63 413 3.72 75.46 5.60 5.46 100
1990 5.68 4.32 3.90 75.91 5.24 4.95 100




1991
1992
1993
1994
1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003

5.81
5.94
5.85
5.72
5.32
4.97
4.68
4.35
4.55
4.81
5.00
5.18
5.31

4.59
4.87
4.98
4.88
4.54
4.25
4.00
3.73
3.70
3.71
3.67
3.61
3.52

4.14
4.40
4.51
4.44
4.15
3.90
3.70
3.46
3.50
3.58
3.61
3.62
3.59

287

76.08
76.46
77.19
78.18
78.95
80.10
81.40
82.69
81.24
79.55
77.92
75.90
72.94

4.88
4.56
4.29
3.96
3.66
3.39
3.15
2.92
3.84
5.09
6.65
8.68
11.17

4.50
3.76
3.17
2.83
3.38
3.39
3.07
2.85
3.16
3.25
3.16
3.00
3.47

100
100
100
100
100
100
100
100
100
100
100
100
100

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos

industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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Costo de ventas para la Gran Industria
PORCENTAJES
- Asignaciones
ANO Remuneraciones Insumos (B) por Total costo de
(A) Depreciacién ventas (A+B+C)
(C)

1970 1,445,069.2 5,498,807.6 0 6,943,876.8
1971 1,757,970.6 6,533,227.4 295,499.7 8,586,697.7
1972 2,138,624.7 7,762,239.3 321,088.9 10,221,952.9
1973 2,601,701.9 9,222,449.4 353,887.4 12,178,038.6
1974 3,165,049.4 10,957,349.9 483,930.9 14,606,330.3
1975 3,850,378.8 13,018,615.0 607,845.7 17,476,839.5
1976 4,192,865.5 11,356,420.6 643,582.4 16,192,868.5
1977 3,962,960.9 13,876,965.4 707,281.1 18,547,207.4
1978 5,400,107.8 19,328,368.0 847,012.7 25,575,488.4
1979 7,361,722.7 26,815,026.9 1,125,760.4 35,302,510.0
1980 10,005,362.0 36,594,258.1 1,618,793.5 48,218,413.6
1981 14,040,170.3 57,385,954.2 2,399,020.8 73,825,145.3
1982 9,019,277.0 39,096,347.4 2,009,533.9 50,125,158.3
1983 5,142,638.3 30,048,582.3 1,888,996.5 37,080,217.1
1984 6,254,588.3 34,936,786.3 2,407,647.9 43,599,022.4
1985 5,594,517.9 23,425,483.9 2,275,965.3 31,295,967.1
1986 5,501,866.3 30,493,777.6 2,283,637.5 38,279,281.5
1987 5,047,129.4 28,411,810.9 2,572,149.8 36,031,090.1
1988 6,265,243.0 36,504,208.6 3,115,247 1 45,884,698.7
1989 7,198,558.6 39,687,483.2 3,046,055.4 49,932,097.3
1990 7,848,998.8 42,542,067.4 3,027,615.2 53,418,681.4
1991 9,204,930.4 48,137,928.2 3,166,299.5 60,509,158.1
1992 11,182,403.1 56,665,469.0 3,137,432.5 70,985,304.6
1993 13,226,420.2 67,639,093.6 3,141,905.1 84,007,418.9
1994 14,937,409.0 78,709,422.9 3,304,516.2 96,951,348.1
1995 9,117,073.4 51,850,367.4 2,656,332.1 63,623,772.9
1996 9,291,967.5 57,035,992.7 3,003,572.6 69,331,532.9
1997 10,457,390.0 68,851,553.9 3,394,819.1 82,703,763.0
1998 10,050,587.1 71,865,859.0 3,414,690.6 85,331,136.7
1999 12,064,616.3 84,606,522.7 4,296,693.5 100,967,832.6
2000 13,983,862.4 96,178,193.5 4,803,922.8 114,965,978.6
2001 16,414,578.7 110,723,130.9 5,177,901.3 132,315,610.8
2002 18,117,994.7 119,860,997.9 5,215,847.7 143,194,840.3
2003 18,849,897.0 122,302,655.4 | 5,838,885.9 146,991,438.3

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto.
Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series
se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar
bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Participacion de las Remuneraciones, los Insumos y las
Asignaciones por Depreciacion en el total de Costo por
Ventas de la Gran Industria

PORCENTAJES
- Asignaciones Total
ANO Remuneraciones | Insumos por costo de
(A) (B) Depreciacién| ventas
(C) (A+B+C)
1970 20.8 79.2 0.0 100
1971 20.5 76.1 3.4 100
1972 20.9 75.9 3.1 100
1973 21.4 75.7 29 100
1974 21.7 75.0 3.3 100
1975 22.0 74.5 3.5 100
1976 25.9 70.1 4.0 100
1977 21.4 74.8 3.8 100
1978 21.1 75.6 3.3 100
1979 20.9 76.0 3.2 100
1980 20.8 75.9 3.4 100
1981 19.0 77.7 3.2 100
1982 18.0 78.0 4.0 100
1983 13.9 81.0 5.1 100
1984 14.3 80.1 5.5 100
1985 17.9 74.9 7.3 100
1986 14.4 79.7 6.0 100
1987 14.0 78.9 7.1 100
1988 13.7 79.6 6.8 100
1989 14.4 79.5 6.1 100
1990 14.7 79.6 5.7 100
1991 15.2 79.6 5.2 100
1992 15.8 79.8 4.4 100
1993 15.7 80.5 3.7 100
1994 15.4 81.2 3.4 100
1995 14.3 81.5 4.2 100
1996 13.4 82.3 4.3 100
1997 12.6 83.3 4.1 100
1998 11.8 84.2 4.0 100
1999 11.9 83.8 4.3 100
2000 12.2 83.7 4.2 100
2001 12.4 83.7 3.9 100
2002 12.7 83.7 3.6 100
2003 12.8 83.2 4.0 100

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacioén
y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981,
1989, 1994, 1999 y 2004.
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Mediana Industria

Costo de Ventas para la Mediana Industria
MILES DE DOLARES
. Asignaciones
ANO Remuneraciones| . .- (B) por Total costo de
(a) Depreciacién ventas (A+B+C)
(c)

1970 506,125.6 2,067,382.3 0 2,573,507.9
1971 590,820.5 2,424 ,915.2 97,1311 3,112,866.8
1972 689,688.2 2,844 .279.7 123,618.3 3,657,586.3
1973 805,100.4 3,336,169.2 147,404.0 4,288,673.6
1974 939,825.7 3,913,125.9 207,195.4 5,060,147.0
1975 1,097,095.8 4,589,861.4 260,000.9 5,946,958.2
1976 1,098,976.9 3,774,442.7 270,474.0 5,143,893.6
1977 955,507.2 4,347,929.1 287,628.5 5,591,064.7
1978 1,197,714.0 5,708,995.6 332,110.0 7,238,819.6
1979 1,501,988.7 7,466,539.0 420,821.2 9,389,348.9
1980 1,877,831.2 9,605,735.5 572,788.1 12,056,354.8
1981 2,760,915.6 15,063,409.5 798,360.0 18,622,685.1
1982 1,858,272.9 10,262,516.3 619,894.9 12,740,684.1
1983 1,110,147.7 7,887,541.6 532,817.6 9,530,506.8
1984 1,414,654.9 9,170,660.8 625,124.7 11,210,440.4
1985 1,325,779.9 6,149,024.8 536,474.4 8,011,279.1
1986 1,253,336.8 7,536,198.9 488,068.7 9,277,604.4
1987 1,105,226.2 6,610,944.1 506,699.6 8,222,869.9
1988 1,318,844.7 7,997,071.0 580,159.4 9,896,075.1
1989 1,601,977.8 8,838,566.4 545,840.9 10,986,385.2
1990 1,846,632.4 9,631,349.1 531,049.5 12,009,031.0
1991 2,289,506.7 11,078,888.4 552,700.0 13,921,095.1
1992 2,940,436.4 13,257,680.2 555,699.1 16,753,815.7
1993 3,676,835.4 16,087,445.6 579,280.2 20,343,561.2
1994 4,896,054.3 21,743,343.0 657,886.5 27,297,283.8
1995 3,523,428.6 16,636,490.1 551,739.3 20,711,658.1
1996 4,234,057.9 21,255,393.6 626,142.9 26,115,594.4
1997 5,618,385.0 29,801,914.9 694,169.4 36,114,469.3
1998 6,366,763.3 36,129,614.1 671,100.4 43,167,477.8
1999 6,471,354.2 36,717,152.5 791,819.3 43,980,326.0
2000 6,351,308.1 36,030,161.4 854,761.5 43,236,231.0
2001 6,312,772.9 35,805,718.7 906,480.7 43,024,972.3
2002 5,900,039.8 33,459,263.1 909,677.5 40,268,980.4
2003 5,197,663.7 29,471,267.5 1,033,207.3 35,702,138.5

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos

industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en
pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-dolar bancario a la venta se obtuvo
en www.inegi.gob.mx
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Participacion de las Remuneraciones, los Insumos y las Asignaciones
por Depreciacion en el total de Costo de Ventas en la Mediana Industria

PORCENTAJES
- Asignaciones Total
ANO Remuneraciones Insumos por costo de
(a) (B) Depreciacidén ventas
(C) (A+B+C)
1970 19.7 80.3 0.0 100
1971 19.0 77.9 3.1 100
1972 18.9 77.8 3.4 100
1973 18.8 77.8 3.4 100
1974 18.6 77.3 4.1 100
1975 18.4 77.2 4.4 100
1976 21.4 73.4 5.3 100
1977 17.1 77.8 5.1 100
1978 16.5 78.9 4.6 100
1979 16.0 79.5 4.5 100
1980 15.6 79.7 4.8 100
1981 14.8 80.9 4.3 100
1982 14.6 80.5 4.9 100
1983 11.6 82.8 5.6 100
1984 12.6 81.8 5.6 100
1985 16.5 76.8 6.7 100
1986 13.5 81.2 5.3 100
1987 13.4 80.4 6.2 100
1988 13.3 80.8 5.9 100
1989 14.6 80.5 5.0 100
1990 15.4 80.2 4.4 100
1991 16.4 79.6 4.0 100
1992 17.6 79.1 3.3 100
1993 18.1 79.1 2.8 100
1994 17.9 79.7 2.4 100
1995 17.0 80.3 2.7 100
1996 16.2 81.4 2.4 100
1997 15.6 82.5 1.9 100
1998 14.7 83.7 1.6 100
1999 14.7 83.5 1.8 100
2000 14.7 83.3 2.0 100
2001 14.7 83.2 2.1 100
2002 14.7 83.1 2.3 100
2003 14.6 82.5 2.9 100

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos
industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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Pequenia Industria

Costo de Ventas para la Pequeina Industria

1970
1971
1972
1973
1974
1975
1976
1977
1978
1979
1980
1981
1982
1983
1984
1985
1986
1987
1988
1989
1990
1991
1992
1993
1994
1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003

MILES DE DOLARES

Remuneraciones
(A)

538,135.7
620,130.0
714,617.6
823,502.1
948,977.0
1,093,570.2
1,067,567.1
904,576.0
1,105,016.5
1,350,475.9
1,645,437.0
2,408,884.8
1,614,397.9
960,329.0
1,218,506.8
1,137,069.7
1,105,847 .1
1,003,206.0
1,231,527.8
1,503,496.6
1,741,894.2
2,170,594.2
2,801,843.5
3,5621,288.9
3,796,200.2
2,211,789.4
2,151,842.6
2,311,748.7
2,120,914.9
2,198,497.6
2,200,494.6
2,230,506.9
2,126,006.7
1,910,047.5

Insumos (B)

2,186,798.1
2,499,437.6
2,856,774.1
3,265,197.9
3,732,012.8
4,265,566.6
3,461,184.8
3,934,134.5
5,097,077.7
6,577,724.5
8,349,909.4
13,094,062.9
8,920,824.6
6,856,347.2
7,971,715.1
5,345,119.1
6,751,711.5
6,104,293.3
7,610,500.9
8,396,280.7
9,133,033.8
10,486,895.8
12,5626,828.5
15,173,421.0
16,866,140.9
10,613,145.1
11,151,788.7
12,859,158.3
12,821,082.2
12,807,299.0
12,353,270.7
12,066,889.6
11,083,744.6
9,596,130.5

Asignaciones
por
Depreciacién

(&)

0
93,237.7
95,698.0

100,956.3
131,216.0
160,089.7
168,146.8
183,573.3
216,015.7
280,222.8
398,223.8
573,979.5
470,375.6
413,894.4
487,927.3
419,743.8
383,601.6
399,128.4
457,098.8
431,222.2
419,998.1
435,933.1
435,748.8
450,537.5
507,895.6
422,696.4
474,650.0
520,228.8
496,851.5
578,217.3
594,839.8
601,583.8
565,249.3
594,737.8

Total costo de
ventas (A+B+C)

2,724,933.8
3,212,805.3
3,667,089.8
4,189,656.3
4,812,205.7
5,5619,226.5
4,696,898.7
5,022,283.8
6,418,109.9
8,208,423.2
10,393,570.2
16,076,927.2
11,005,598.1
8,230,570.5
9,678,149.3
6,901,932.6
8,241,160.2
7,506,627.7
9,299,127.6
10,330,999.5
11,294,926.1
13,093,423.1
15,764,420.9
19,145,247.4
21,170,236.7
13,247,630.9
13,778,281.3
15,691,135.8
15,438,848.5
15,5684,013.9
15,148,605.1
14,898,980.3
13,775,000.6
12,100,915.8

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto.
Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las
series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-

dolar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Participacion de las Remuneraciones, los Insumos y las Asignaciones por
Depreciacion en el total de Costo por Ventas en la Pequena Industria

PORCENTAJES
. Total
ANO Remuneraciones (&) Insumos Asignaciones por costo de

(B) Depreciacién (C) ventas

(A+B+C)
1970 19.7 80.3 0.0 100
1971 19.3 77.8 29 100
1972 19.5 77.9 2.6 100
1973 19.7 77.9 2.4 100
1974 19.7 77.6 2.7 100
1975 19.8 77.3 29 100
1976 22.7 73.7 3.6 100
1977 18.0 78.3 3.7 100
1978 17.2 79.4 3.4 100
1979 16.5 80.1 3.4 100
1980 15.8 80.3 3.8 100
1981 15.0 81.4 3.6 100
1982 14.7 81.1 4.3 100
1983 11.7 83.3 5.0 100
1984 12.6 82.4 5.0 100
1985 16.5 77.4 6.1 100
1986 13.4 81.9 4.7 100
1987 13.4 81.3 5.3 100
1988 13.2 81.8 4.9 100
1989 14.6 81.3 4.2 100
1990 15.4 80.9 3.7 100
1991 16.6 80.1 3.3 100
1992 17.8 79.5 2.8 100
1993 18.4 79.3 2.4 100
1994 17.9 79.7 2.4 100
1995 16.7 80.1 3.2 100
1996 15.6 80.9 3.4 100
1997 14.7 82.0 3.3 100
1998 138.7 83.0 3.2 100
1999 141 82.2 3.7 100
2000 14.5 81.5 3.9 100
2001 15.0 81.0 4.0 100
2002 15.4 80.5 4.1 100
2003 15.8 79.3 4.9 100

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos
industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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Costo de Ventas para la Microindustria

MILES DE DOLARES CORRIENTES

Asignaciones

ANO Remuneracion r Total

emd ?A?co °%| insumos (B) deprgc?iacién vet:‘tt:sc(t)::ggg)

(C)

1970 149,897.1 572,169.4 0 722,066.6
1971 171,673.9 654,305.1 22,703.0 848,682.0
1972 196,614.4 748,231.4 23,889.4 968,735.2
1973 225,178.2 855,641.0 25,970.0 1,106,789.2
1974 257,891.7 978,469.4 34,1421 1,270,508.1
1975 295,357.8 1,118,929.9 41,802.0 1,456,089.7
1976 330,246.1 1,031,367.4 43,704.7 1,405,318.2
1977 320,500.3 1,331,681.3 47,456.5 1,699,638.1
1978 448,428.2 1,959,904.0 55,896.5 2,464,228.8
1979 627,699.6 2,873,106.3 72,679.2 3,573,485.1
1980 875,965.6 4,143,050.7 103,041.0 5,122,057.3
1981 1,207,083.2 6,497,000.6 148,933.7 7,853,017.5
1982 761,460.2 4,426,326.9 131,488.4 5,319,275.5
1983 426,355.7 3,401,976.3 129,953.2 3,958,285.2
1984 509,208.2 3,955,398.6 171,269.9 4,635,876.7
1985 447,270.2 2,652,136.5 169,672.8 3,269,079.5
1986 384,646.1 2,880,415.4 182,153.3 3,447,214.8
1987 308,560.1 2,239,130.5 202,400.1 2,750,090.6
1988 334,947.9 2,400,269.6 233,674.4 2,968,891.8
1989 421,220.3 3,032,085.8 214,678.2 3,667,984.3
1990 502,692.5 3,776,394.7 204,636.0 4,483,723.2
1991 645,257.5 4,964,974.6 210,173.6 5,820,405.7
1992 857,970.0 6,790,769.3 210,638.0 7,859,377.3
1993 1,110,717.7 9,418,226.3 222,030.5 10,750,974.6
1994 1,430,579.7 13,016,860.8 259,752.0 14,707,192.5
1995 995,789.7 10,184,496.3 229,570.6 11,409,856.6
1996 1,157,431.4 13,305,920.1 274,011.5 14,737,362.9
1997 1,485,546.5 19,077,340.9 322,217 1 20,885,104.5
1998 1,628,282.6 23,650,204.6 335,180.5 25,613,667.7
1999 1,582,425.6 18,483,979.6 430,023.9 20,496,429 .1
2000 1,484,938.2 13,949,145.5 465,156.1 15,899,239.8
2001 1,411,180.0 10,660,773.1 482,942.0 12,554,895.2
2002 1,261,055.7 7,661,390.3 459,210.7 9,381,656.7
2003 1,062,195.7 5,189,732.1 486,792.7 6,738,720.6

Fuente: Elaboracion propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y
presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999
y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo
de cambio peso-dolar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Participacion de las Remuneraciones, los Insumos y las Asignaciones
por Depreciacion en el total de Costo por Ventas de la Microindustria

PORCENTAJES
_ Asignaciones
ANO Remuneraciones | Insumos por Total costo de
(A) (B) deprtigi)acién ventas (A+B+C+D)
1970 20.8 79.2 0.0 100
1971 20.2 771 2.7 100
1972 20.3 77.2 2.5 100
1973 20.3 77.3 2.3 100
1974 20.3 77.0 2.7 100
1975 20.3 76.8 2.9 100
1976 23.5 73.4 3.1 100
1977 18.9 78.4 2.8 100
1978 18.2 79.5 2.3 100
1979 17.6 80.4 2.0 100
1980 17.1 80.9 2.0 100
1981 15.4 82.7 1.9 100
1982 14.3 83.2 2.5 100
1983 10.8 85.9 3.3 100
1984 11.0 85.3 3.7 100
1985 13.7 81.1 5.2 100
1986 11.2 83.6 5.3 100
1987 11.2 81.4 7.4 100
1988 11.3 80.8 7.9 100
1989 11.5 82.7 5.9 100
1990 11.2 84.2 4.6 100
1991 11.1 85.3 3.6 100
1992 10.9 86.4 2.7 100
1993 10.3 87.6 2.1 100
1994 9.7 88.5 1.8 100
1995 8.7 89.3 2.0 100
1996 7.9 90.3 1.9 100
1997 7.1 91.3 1.5 100
1998 6.4 92.3 1.3 100
1999 7.7 90.2 2.1 100
2000 9.3 87.7 2.9 100
2001 11.2 84.9 3.8 100
2002 13.4 81.7 4.9 100
2003 15.8 77.0 7.2 100

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos
industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron
en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se
obtuvo en www.inegi.gob.mx
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c) Cuadros y Gréficas. Tasa de Ganancia y Tasa de Explotacion. Total Industria

Tasa de Explotacion con Rotacion del Capital en el total de la Industria

Manufacturera
PORCENTAJES
ANO Con rotacién Con rotacién Con rotacién
Anual semanal trimestral
1965 1.58 128.31 9.87
1966 0.86 85.64 6.59
1967 0.81 89.01 5.97
1968 0.72 68.03 5.23
1969 0.64 59.26 4.56
1970 0.52 48.60 3.74
1971 0.67 56.67 4.36
1972 0.80 64.17 4.94
1973 0.94 71.30 5.48
1974 1.01 75.65 5.82
1975 1.12 81.52 6.27
1976 2.51 155.14 11.93
1977 0.52 52.19 4.01
1978 0.23 38.49 2.96
1979 -0.06 23.71 1.82
1980 -0.31 11.59 0.89
1981 0.51 63.64 4.90
1982 2.06 156.06 12.00
1983 0.85 109.19 8.40
1984 4.88 339.46 26.11
1985 13.25 801.58 61.66
1986 6.82 459.94 35.38
1987 3.99 305.80 23.52
1988 1.30 159.21 12.25
1989 1.72 178.27 13.71
1990 1.48 163.44 12.57
1991 1.52 162.43 12.49
1992 1.52 160.27 12.33
1993 0.92 126.48 9.73
1994 1.95 193.97 14.92
1995 217 221.73 17.06
1996 2.52 257.61 19.82
1997 3.06 306.40 23.57
1998 3.39 345.98 26.61
1999 2.48 290.10 22.32
2000 1.89 250.72 19.29
2001 1.04 198.17 15.24
2002 0.24 149.03 11.46
2003 -0.71 92.03 7.08

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto.
Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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Tasa de Ganancia Media con Rotacion del Capital en el total de la Industria

Manufacturera
PORCENTAJES
ANO Con rotacién Con rotacién Con rotacién
Anual semanal trimestral
1965 0.10 0.43 0.31
1966 0.06 0.33 0.22
1967 0.06 0.38 0.22
1968 0.05 0.32 0.21
1969 0.05 0.30 0.19
1970 0.04 0.26 0.16
1971 0.05 0.32 0.19
1972 0.06 0.37 0.22
1973 0.07 0.41 0.24
1974 0.07 0.37 0.23
1975 0.08 0.37 0.24
1976 0.20 0.77 0.51
1977 0.04 0.24 0.15
1978 0.02 0.20 0.12
1979 0.00 0.13 0.08
1980 -0.02 0.06 0.04
1981 0.03 0.33 0.19
1982 0.12 0.61 0.38
1983 0.03 0.28 0.18
1984 0.19 0.78 0.52
1985 0.55 1.68 1.22
1986 0.25 0.96 0.66
1987 0.14 0.53 0.38
1988 0.04 0.27 0.20
1989 0.06 0.36 0.25
1990 0.06 0.35 0.24
1991 0.06 0.37 0.25
1992 0.06 0.42 0.28
1993 0.04 0.38 0.24
1994 0.08 0.62 0.37
1995 0.08 0.59 0.37
1996 0.09 0.63 0.40
1997 0.11 0.76 0.46
1998 0.11 0.84 0.50
1999 0.09 0.77 0.45
2000 0.07 0.67 0.40
2001 0.04 0.55 0.33
2002 0.01 0.45 0.26
2003 -0.03 0.28 0.17

Fuente: Elaboracién propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de programacioén y presupuesto.
Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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Tasa de Ganancia Anual con Rotacion del Capital en el total de la
Industria Manufacturera

PORCENTAJES
ANO Con rotacién Con rotacién Con rotacién
Anual semanal trimestral
1965 0.16 12.91 0.99
1966 0.08 8.31 0.64
1967 0.08 8.88 0.60
1968 0.07 6.95 0.53
1969 0.07 6.20 0.48
1970 0.06 5.19 0.40
1971 0.07 5.95 0.46
1972 0.08 6.61 0.51
1973 0.09 7.20 0.55
1974 0.10 7.45 0.57
1975 0.11 7.84 0.60
1976 0.29 18.08 1.39
1977 0.05 5.13 0.39
1978 0.02 3.83 0.29
1979 -0.01 2.38 0.18
1980 -0.03 1.18 0.09
1981 0.05 5.61 0.43
1982 0.16 12.30 0.95
1983 0.05 6.25 0.48
1984 0.27 18.96 1.46
1985 0.88 53.18 4.09
1986 0.37 25.08 1.93
1987 0.22 16.66 1.28
1988 0.07 8.58 0.66
1989 0.10 10.04 0.77
1990 0.08 9.28 0.71
1991 0.09 9.44 0.73
1992 0.09 9.51 0.73
1993 0.05 7.40 0.57
1994 0.11 11.09 0.85
1995 0.12 11.79 0.91
1996 0.13 12.81 0.99
1997 0.14 14.35 1.10
1998 0.15 15.07 1.16
1999 0.11 13.21 1.02
2000 0.09 12.05 0.93
2001 0.05 9.90 0.76
2002 0.01 7.72 0.59
2003 -0.04 4.88 0.38

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de programacion y
presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994,

1999 y 2004.
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TOTAL INDUSTRIA MANUFACTURERA

Total de Acervos Netos, Acervos Brutos y Depreciacion en el Total de la

Industria Manufacturera

MILES DE DOLARES CORRIENTES

ANO Acervos Netos Depreciacién Acervos brutos
1965 4,298,483.16 0.00 4,298,483.16
1966 4,337,574.20 509,282.30 4,846,856.50
1967 4,401,903.60 491,381.03 4,893,284.63
1968 4,601,386.11 504,209.75 5,105,595.86
1969 4,848,688.76 501,263.06 5,349,951.82
1970 5,377,116.02 556,665.44 5,933,781.46
1971 5,810,567.26 583,841.98 6,394,409.24
1972 6,388,722.65 636,526.03 7,025,248.69
1973 7,385,649.59 717,363.14 8,103,012.73
1974 9,953,256.16 962,235.38 10,915,491.54
1975 12,298,168.48 1,185,311.40 13,483,479.88
1976 12,779,367.02 1,227,846.06 14,007,213.09
1977 13,253,620.41 1,297,774.10 14,551,394.51
1978 16,365,921.96 1,493,130.29 17,859,052.25
1979 21,889,488.13 1,883,776.78 23,773,264.91
1980 31,357,857.06 2,591,358.51 33,949,215.56
1981 42,818,129.93 3,778,565.86 46,596,695.79
1982 34,681,916.48 3,223,946.26 37,905,862.74
1983 28,444,005.63 3,003,975.28 31,447,980.91
1984 35,985,726.59 3,757,721.00 39,743,447.59
1985 33,465,140.45 3,468,458.90 36,933,599.34
1986 32,067,002.40 3,397,728.41 35,464,730.81
1987 34,877,194.96 3,754,192.90 38,631,387.85
1988 42,497,326.37 4,510,393.12 47,007,719.49
1989 41,706,893.99 4,345,445.60 46,052,339.59
1990 41,929,211.41 4,259,546.08 46,188,757.49
1991 45,978,072.18 4,430,086.17 50,408,158.35
1992 48,569,383.17 4,399,281.10 52,968,664.27
1993 49,794,758.90 4,451,313.84 54,246,072.74
1994 55,140,363.25 4,778,565.36 59,918,928.61
1995 42,373,924.66 3,897,457.41 46,271,382.07
1996 48,496,005.39 4,424,058.29 52,920,063.68
1997 56,204,317.49 4,986,664.56 61,190,982.05
1998 56,959,274.80 4,971,916.63 61,931,191.43
1999 60,680,871.58 6,154,585.71 66,835,457.29
2000 67,562,107.95 6,725,214.92 74,287,322.87
2001 73,634,360.00 7,156,033.66 80,790,393.66
2002 73,321,435.11 7,031,745.63 80,353,180.74
2003 73,145,660.22 8,010,777.34 81,156,437.56

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales.Secretaria de programacion y presupuesto. Censos industriales

1966, 1971 y 1976.INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos
corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en

www.inegi.gob.mx
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Acervos Netos y Depreciacion de Maquinaria y Equipo para la Gran Industria.

ANO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 1994 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidn
1965 35,965.5 0.0 n.d. n.d. 2,877,243.5 0.0
1966 34,932.7 4,835.9 n.d. n.d. 2,794,614.1 386,870.1
1967 35,217.2 4,681.0 n.d. n.d. 2,817,373.8 374,479.7
1968 35,762.6 4,776.5 n.d. n.d. 2,861,004.1 382,122.2
1969 37,633.6 4,797 1 n.d. n.d. 3,010,685.6 383,769.3
1970 41,391.1 5,356.4 n.d. n.d. 3,311,284.2 428,510.1
1971 44,805.4 5,690.0 n.d. n.d. 3,584,435.4 455,196.6
1972 49,398.3 6,162.3 n.d. n.d. 3,951,862.2 492,983.0
1973 56,598.2 6,976.0 n.d. n.d. 4,527,856.5 558,079.1
1974 72,081.6 9,039.2 n.d. n.d. 5,766,526.6 723,134.7
1975 87,623.3 11,024.6 n.d. n.d. 7,009,867.1 881,968.4
1976 120,826.4 14,712.2 n.d. n.d. 7,700,854.5 937,679.4
1977 189,955.2 23,642.4 n.d. n.d. 8,371,757.3 1,041,976.4
1978 230,129.3 27,295.4 n.d. n.d. 10,111,129.6 1,199,270.5
1979 297,598.5 33,934.7 n.d. n.d. 13,041,124.7 1,487,061.4
1980 421,105.1 47,416.2 77,982,432.7 8,780,772.7 18,348,807.7 2,066,064.2
1981 611,378.9 67,979.0 89,908,662.1 9,996,910.6 24,944,059.7 2,773,520.7
1982 1,232,094.9 148,720.9 114,082,858.2 18,770,456.7 21,547,654.2 2,600,925.7
1983 2,862,795.7 376,298.2 133,775,498.7 17,584,026.6 19,048,477.4 2,503,813.8
1984 4,330,487.0 568,438.3 128,375,697.2 16,194,822.2 23,384,021.7 3,069,486.8
1985 6,582,012.0 862,657.5 120,770,862.3 15,828,578.6 21,213,136.5 2,780,255.0
1986 13,356,088.8 1,766,727.1 136,705,105.8 18,083,184.7 20,938,575.0 2,769,729.2
1987 31,449,327.9 4,255,253.6 131,202,869.8 17,752,413.9 22,371,125.3 3,026,926.7
1988 59,806,681.2 8,106,534.3 125,170,952.6 16,966,375.6 26,121,245.5 3,540,620.7
1989 62,544,529.8 8,475,332.5 116,081,161.5 15,730,015.7 25,185,344.8 3,412,835.2
1990 70,095,714.4 9,447,804.7 105,996,846.2 14,286,715.1 24,695,937.6 3,328,625.7
1991 77,795,107.1 10,238,630.8 98,787,437.6 13,001,435.9 25,792,850.9 3,394,602.7
1992 80,068,403.0 10,193,500.1 90,749,635.1 11,553,326.6 25,877,935.6 3,294,517.3
1993 83,869,059.3 10,731,153.0 89,212,912.8 11,414,905.8 25,726,705.3 3,291,764.7
1994 101,707,624.8 12,525,760.8 101,707,624.8 12,525,760.8 29,826,282.9 3,673,243.6
1995 158,858,328.5 20,152,935.3 112,275,304.6 14,243,363.7 24,069,443.7 3,053,475.1
1996 208,902,728.7 26,448,431.0 109,890,967.2 13,912,904.2 27,307,546.2 3,457,311.2
1997 250,716,891.8 31,120,394.6 113,755,395.5 14,119,961.3 31,222,527.0 3,875,516.1
1998 312,255,882.7 38,173,958.9 124,484,913.7 15,218,550.7 31,636,867.6 3,867,675.7
1999 301,041,048.0 44,985,862.7 103,744,057.5 15,502,922.1 31,688,531.4 4,735,354.0
2000 333,899,656.5 49,254,619.9 104,620,997.3 15,432,982.2 34,781,214.2 5,130,689.6
2001 353,582,542.8 51,199,177.8 107,256,189.8 15,530,825.4 37,535,301.8 5,435,156.9
2002 367,426,163.3 52,725,570.0 106,786,390.6 15,323,822.5 37,226,561.6 5,342,003.0
2003 421,101,907.3 65,812,393.7 113,870,826.4 17,796,432.5 38,360,456.1 5,995,207.8

Fuente: Elaboracion propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976.INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series en pesos constantes se deflactaron con
el INPP clasificacion por objeto del gasto. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrienes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos Netos y Depreciacion de Mobiliario en el total de la Industria

ANO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 94 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacién Acervos netos Depreciacién Acervos netos Depreciacién
1965 5,603.5 0.0 n.d. n.d. 448,278.2 0.0
1966 5,371.2 1,129.6 n.d. n.d. 429,696.5 90,366.5
1967 4,972.3 1,031.3 n.d. nd. 397,786.1 82,503.8
1968 4,981.7 1,030.5 n.d. n.d. 398,534.4 82,437.8
1969 4,877.6 950.9 n.d. nd. 390,208.1 76,071.7
1970 5,159.2 1,000.6 n.d. n.d. 412,739.9 80,050.1
1971 5,327.4 973.9 n.d. n.d. 426,195.4 77,909.4
1972 5,677.8 1,063.4 n.d. n.d. 454,220.4 85,070.7
1973 6,506.8 1,161.0 n.d. n.d. 520,541.1 92,877.0
1974 9,189.8 1,7241 n.d. n.d. 735,180.0 137,927.9
1975 11,165.7 2,141.3 n.d. n.d. 893,257.5 171,304.2
1976 11,2411 2,514.2 n.d. n.d. 716,449.7 160,241.0
1977 13,183.9 2,903.5 n.d. n.d. 581,044.9 127,962.8
1978 14,383.5 3,018.5 n.d. n.d. 631,962.5 132,621.2
1979 17,603.7 3,682.5 n.d. n.d. 771,413.7 161,372.1
1980 35,728.1 4,438.0 6,616,310.2 821,845.1 1,5656,778.9 193,375.3
1981 68,691.9 11,124.3 10,101,754.5 1,635,933.0 2,802,608.3 453,869.6
1982 134,126.3 18,179.4 12,419,103.3 1,683,280.9 2,345,685.8 317,933.4
1983 265,293.5 41,977.2 12,396,890.9 1,961,549.2 1,765,210.4 279,307.7
1984 448,981.8 73,552.5 12,791,505.0 2,095,512.5 2,424,438.8 397,173.1
1985 736,615.4 125,467.5 13,515,879.3 2,302,156.1 2,374,034.5 404,368.7
1986 1,382,767.4 237,340.4 14,153,197.1 2,429,277 1 2,167,788.7 372,082.7
1987 3,318,413.2 610,533.5 13,844,026.6 2,547,073.2 2,360,515.8 434,296.1
1988 6,437,113.8 1,305,416.8 13,472,402.2 2,732,140.5 2,811,482.3 570,155.6
1989 6,405,807.6 1,291,474.3 11,889,026.8 2,396,945.6 2,579,481.8 520,049.1
1990 7,010,116.5 1,399,831.4 10,600,508.9 2,116,787.3 2,469,785.8 493,184.9
1991 8,061,218.2 1,576,749.0 10,236,467.6 2,002,220.9 2,672,684.8 522,768.8
1992 8,679,430.4 1,648,222.4 9,837,278.0 1,868,097.5 2,805,173.2 532,701.9
1993 9,179,282.3 1,751,455.0 9,764,155.2 1,863,051.8 2,815,730.8 537,256.1
1994 9,862,302.7 1,688,688.8 9,862,302.7 1,688,688.8 2,892,170.9 495,216.6
1995 14,950,104.3 2,668,097.2 10,566,191.4 1,885,714.4 2,265,167.3 404,257.2
1996 19,426,398.9 3,464,801.2 10,219,042.0 1,822,620.3 2,539,398.6 452,915.2
1997 23,295,629.0 4,053,588.8 10,569,704.6 1,839,196.4 2,901,074.6 504,805.6
1998 28,510,118.9 4,840,852.1 11,365,933.8 1,929,869.3 2,888,563.2 490,461.2
1999 26,057,226.4 5,915,437.4 8,979,780.0 2,038,564.1 2,742,865.9 622,677.6
2000 29,764,058.5 6,598,514.5 9,325,991.9 2,067,516.8 3,100,422.8 687,345.3
2001 31,691,225.5 6,780,409.4 9,613,257.7 2,056,778.2 3,364,249.0 719,788.7
2002 32,482,641.0 6,784,233.2 9,440,547 1 1,971,726.2 3,291,047.7 687,359.0
2003 34,941,584.9 11,405,393.3 9,448,608.7 3,084,150.3 3,183,018.4 1,038,979.1

n.d. No disponible
Fuente: Elaboracion propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series en pesos constantes se
deflactaron con el INPP clasificacion por objeto del gasto. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx




Acervos Netos y Depreciacion de Edificiosjyal'errenos en el total de la Industria

ANO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 94 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn
1965 12,162.0 0.0 n.d. n.d. 972,961.4 0.0
1966 13,915.8 400.6 n.d. n.d. 1,113,263.5 32,045.8
1967 14,834.3 430.0 n.d. n.d. 1,186,743.6 34,397.5
1968 16,773.1 495.6 n.d. n.d. 1,341,847.6 39,649.8
1969 18,097.4 517.8 n.d. n.d. 1,447,795.0 41,4221
1970 20,663.6 601.3 n.d. n.d. 1,653,091.9 48,105.2
1971 22,499.2 634.2 n.d. n.d. 1,799,936.4 50,736.0
1972 24,783.0 730.9 n.d. n.d. 1,982,640.1 58,472.3
1973 29,215.6 830.1 n.d. n.d. 2,337,251.9 66,407.0
1974 43,144.4 1,264.7 n.d. n.d. 3,451,549.5 101,172.7
1975 54,938.0 1,650.5 n.d. n.d. 4,395,044.0 132,038.8
1976 68,440.8 2,038.5 n.d. n.d. 4,362,062.8 129,925.6
1977 97,585.6 2,900.6 n.d. n.d. 4,300,818.1 127,834.8
1978 127,975.6 3,669.8 n.d. n.d. 5,622,829.9 161,238.6
1979 184,316.0 5,370.5 n.d. n.d. 8,076,949.7 235,343.3
1980 262,829.6 7,617.5 48,672,149.6 1,410,655.8 11,452,270.5 331,919.0
1981 369,401.5 13,509.3 54,323,754.6 1,986,663.6 15,071,461.9 551,175.5
1982 616,890.8 17,444.9 57,119,518.6 1,615,266.8 10,788,576.4 305,087.1
1983 1,146,760.5 33,192.1 53,586,937.7 1,551,033.7 7,630,317.8 220,853.8
1984 1,884,727.9 53,901.6 53,695,951.8 1,535,658.2 10,177,266.1 291,061.1
1985 3,064,936.4 88,068.4 56,237,364.4 1,615,933.7 9,877,969.5 283,835.2
1986 5,715,722.6 163,241.5 58,502,790.4 1,670,844.5 8,960,638.7 255,916.6
1987 14,262,619.6 411,857.3 59,501,959.1 1,718,219.9 10,145,553.9 292,970.1
1988 31,057,233.6 914,954.9 65,000,488.9 1,914,932.8 13,564,598.6 399,616.9
1989 34,623,311.9 1,024,542.5 64,260,044.3 1,901,526.5 13,942,067.4 412,561.4
1990 41,903,946.3 1,242,446.5 63,366,015.9 1,878,794.0 14,763,488.1 437,735.5
1991 52,820,437.1 1,546,424.6 67,073,570.9 1,963,713.8 17,512,536.5 512,714.8
1992 61,529,723.6 1,770,005.2 69,737,871.1 2,006,126.2 19,886,274.3 572,061.9
1993 69,282,572.4 2,028,675.1 73,697,024.2 2,157,935.5 21,252,322.8 622,293.0
1994 76,458,711.1 2,080,458.3 76,458,711.1 2,080,458.3 22,421,909.4 610,105.1
1995 105,859,470.0 2,902,186.3 74,817,633.8 2,051,160.0 16,039,313.6 439,725.2
1996 142,665,313.6 3,930,813.8 75,047,508.4 2,067,761.1 18,649,060.6 513,831.9
1997 177,308,148.6 4,868,933.0 80,448,343.3 2,209,134.8 22,080,715.9 606,342.8
1998 221,422,040.7 6,058,006.1 88,272,808.1 2,415,103.8 22,433,844.0 613,779.7
1999 249,370,005.6 7,567,264.2 85,937,304.5 2,607,812.8 26,249,474.3 796,554.1
2000 284,932,521.3 8,708,928.9 89,278,092.9 2,728,774.4 29,680,471.0 907,180.1
2001 308,361,902.9 9,430,249.9 93,538,901.9 2,860,584.3 32,734,809.2 1,001,088.1
2002 328,773,760.1 9,893,526.1 94,099,535.3 2,875,391.2 32,803,825.7 1,002,383.6
2003 346,912,992.8 10,720,521.3 93,809,285.8 2,898,953.0 31,602,185.6 976,590.4

n.d. No disponible

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales
1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series en pesos constantes se deflactaron con el INPP clasificacion por objeto del gasto. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y
se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-dolar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx



GRAN INDUSTRIA
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Total de Acervos Netos, Acervos Brutos y
Depreciacion en la Gran Industria
_ MILES DE DOLARES CORRIENTES
ANO Acervos Acervos
Netos brutos Depreciacién
1970| 2,606,698.8 2,606,698.8 0.0
1971 2,837,826.0 3,347,108.3 509,282.3
1972 | 3,164,965.2 3,656,346.2 491,381.0
1973 | 3,727,817.9 4,232,027.6 504,209.8
1974 | 5,176,112.9 5,677,376.0 501,263.1
1975| 6,575,765.4 7,132,430.8 556,665.4
1976 | 7,078,341.1 7,662,183.1 583,842.0
1977| 7,610,505.3 8,247,031.3 636,526.0
1978 | 7,800,243.6 8,517,606.7 717,363.1
1979 | 10,635,262.1 11,597,497.4 962,235.4
1980 | 15,301,020.2 16,486,331.6 1,185,311.4
1981 | 20,793,850.3 22,021,696.4 1,227,846.1
1982 | 17,938,982.7 19,236,756.8 1,297,774 1
1983 | 15,899,758.5 17,392,888.8 1,493,130.3
1984 | 20,606,420.9 22,490,197.7 1,883,776.8
1985| 19,640,189.8 22,231,548.3 2,591,358.5
1986 | 19,277,001.3 23,055,567.1 3,778,565.9
1987 | 21,885,178.6 25,109,124.9 3,223,946.3
1988 | 27,363,663.0 30,367,638.3 3,003,975.3
1989 | 27,064,464.3 30,822,185.3 3,757,721.0
1990 | 27,455,817.3 30,924,276.2 3,468,458.9
1991| 30,258,397.9 33,656,126.3 3,397,728.4
1992 | 31,689,643.1 35,443,836.0 3,754,192.9
1993 | 31,999,952.8 36,510,345.9 4,510,393.1
1994 | 34,161,003.6 38,506,449.2 4,345,445.6
1995| 26,308,472.7 30,568,018.8 4,259,546.1
1996 | 29,987,135.4 34,417,221.6 4,430,086.2
1997 | 34,328,864.6 38,728,145.6 4,399,281.1
1998 | 34,569,263.0 39,020,576.8 4,451,313.8
1999 | 43,928,760.4 48,707,325.7 4,778,565.4
2000| 50,684,981.3 54,582,438.7 3,897,457.4
2001 | 56,911,949.6 61,336,007.9 4,424,058.3
2002 | 60,060,846.0 65,047,510.5 4,986,664.6
2003 | 67,441,559.8 72,413,476.5 4,971,916.6

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de
programacion y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI.
Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se
obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo
de cambio peso-dolar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx




Acervos Netos y Depreciacion de Maquinaria y Equipo para el total de la Industria.

PESOS CORRIENTES

PESOS CONSTANTES DE 1994

DOLARES CORRIENTES

ANO

Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén
1970 20,429.9 0.0 n.d. n.d. 1634393.9 0.0
1971 21,976.5 2,779.8 n.d. n.d. 1758121.3 222383.6
1972 24,334.5 2,997.2 n.d. n.d. 1946762.1 239772.3
1973 28,316.9 3,332.9 n.d. n.d. 2265349.4 266634.7
1974 37,058.3 4,416.4 n.d. n.d. 2964667.2 353311.8
1975 46,394.4 5,539.1 n.d. n.d. 3711551.2 443125.1
1976 64,891.2 7,642.4 n.d. n.d. 4135833.3 487090.0
1977 104,147.9 12,515.7 n.d. n.d. 4590034.2 551594.3
1978 99,011.9 14,691.7 n.d. n.d. 4350260.5 645505.8
1979 125,246.8 18,625.4 n.d. n.d. 5488466.1 816189.2
1980 178,225.6 26,569.5 33,004,735.4 4,920,276.4 7765820.1 11577121
1981 260,005.0 38,848.5 38,236,036.6 5,713,020.5 10,608,121.1 1,585,007.7
1982 587,014.3 87,895.9 54,353,177.3 8,138,509.5 10,266,077.6 1,5637,179.1
1983 1,525,640.4 228,717.4 71,291,606.0 10,687,727.0 10,151,309.9 1,521,840.2
1984 2,353,587.2 352,798.3 67,053,767.3 10,051,232.6 12,709,040.6 1,905,061.1
1985 3,660,111.4 548,780.0 67,158,007.7 10,069,357.8 11,796,156.4 1,768,660.6
1986 7,706,305.2 1,155,683.8 78,877,227.8 11,828,902.8 12,081,309.9 1,811,785.8
1987 19,023,102.9 2,853,565.8 79,362,131.4 11,904,738.3 13,531,870.0 2,029,851.9
1988 36,774,723.1 5,515,798.1 76,966,770.8 11,544,156.8 16,061,776.9 2,409,087.3
1989 39,029,114.9 5,854,057.8 72,437,110.1 10,864,992.2 15,716,190.1 2,357,303.9
1990 44,270,359.1 6,636,107.3 66,944,441.3 10,034,942.2 15,597,216.4 2,338,015.8
1991 49,137,060.7 7,236,110.9 62,396,267.5 9,188,712.2 16,291,318.6 2,399,121.7
1992 49,543,269.2 7,180,415.8 56,152,407.6 8,138,292.8 16,012,278.0 2,320,694.9
1993 50,357,115.8 7,459,784.6 53,565,701.4 7,935,096.9 15,446,968.1 2,288,277.5
1994 58,468,194.0 8,510,242.3 58,468,194.0 8,510,242.3 17,146,098.0 2,495,672.2
1995 92,124,973.4 13,470,234 .1 65,110,589.7 9,520,272.8 13,958,329.3 2,040,944.6
1996 119,747,956.4 17,569,364.8 62,992,086.5 9,242,169.8 15,653,327.6 2,296,649.0
1997 140,546,505.6 20,689,004.9 63,768,831.9 9,387,025.8 17,502,678.2 2,576,463.9
1998 173,183,980.6 25,583,763.6 69,042,071.2 10,199,303.8 17,546,502.6 2,592,073.3
1999 206,541,201.7 30,618,145.0 71,177,742.9 10,551,553.1 21,741,1791 3,222,962.6
2000 225,082,774.3 33,440,704.1 70,525,332.6 10,477,997.6 23,768,607.9 3,531,318.6
2001 233,481,756.4 34,743,196.2 70,824,660.5 10,539,046.5 25,048,891.0 3,727,394.2
2002 240,355,254.3 35,808,784.8 69,855,314.2 10,407,236.2 24,634,345.3 3,670,092.3
2003 300,290,192.7 44,778,612.6 81,201,941.4 12,108,654.8 27,713,978.3 4,132,647.4

n.d. No Disponible

Fuente: Elaboracion propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y

1976.INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series en pesos constantes se deflactaron con el INPP clasificacion por objeto

del gasto. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se

obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos netos y depreciacion de Mobiliario para la Gran Industria.

PESOS CORRIENTES

PESOS CONSTANTES DE 1994

DOLARES CORRIENTES

ANO Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn
1970 3,555.68 0.00 n.d. n.d. 284,454.27 0.00
1971 3,571.90 655.12 n.d. n.d. 285,752.23 52,409.50
1972 3,654.69 699.23 n.d. n.d. 292,375.41 55,938.65
1973 4,001.68 710.34 n.d. n.d. 320,134.52 56,827.51
1974 5,468.35 1,018.29 n.d. n.d. 437,468.26 81,462.88
1975 6,384.80 1,220.66 n.d. n.d. 510,784.06 97,653.02
1976 7,749.38 1,377.63 n.d. n.d. 493,905.88 87,803.24
1977 11,207.51 1,917.53 n.d. n.d. 4983,940.55 84,510.01
1978 11,126.39 2,454.77 n.d. n.d. 488,857.25 107,854.58
1979 16,903.75 3,824.61 n.d. n.d. 740,742.98 167,599.10
1980 25,842.11 5,852.16 4,785,576.33 1,083,732.83 1,126,017.96 254,995.96
1981 39,461.26 11,377.68 5,803,126.26 1,673,187.69 1,610,006.47 464,205.48
1982 74,073.58 15,655.97 6,858,664.45 1,449,626.56 1,295,445.54 273,801.45
1983 152,208.55 32,970.29 7,112,549.23 1,540,667.97 1,012,765.68 219,377.83
1984 260,909.24 56,229.71 7,433,311.77 1,601,986.11 1,408,873.28 303,632.55
1985 438,788.72 96,027.17 8,051,169.24 1,761,966.42 1,414,170.18 309,485.53
1986 836,588.59 185,174.54 8,562,831.01 1,895,338.18 1,311,534.62 290,301.38
1987 2,080,859.38 463,599.12 8,681,098.81 1,934,080.60 1,480,195.89 329,776.01
1988 4,243,417.37 947,228.08 8,881,158.17 1,982,478.20 1,853,360.60 413,712.60
1989 4,180,971.94 952,190.27 7,759,784.60 1,767,242.52 1,683,588.00 383,426.66
1990 4,562,547.20 1,037,883.43 6,899,360.65 1,569,459.30 1,607,464.62 365,664.36
1991 5,243,915.28 1,169,594.88 6,658,940.04 1,485,199.85 1,738,612.23 387,777.43
1992 5,554,209.42 1,217,339.78 6,295,148.38 1,379,734.53 1,795,108.53 393,441.60
1993 5,722,874.10 1,281,779.03 6,087,516.33 1,3683,449.67 1,755,482.85 393,183.75
1994 5,751,668.60 1,218,859.44 5,751,668.60 1,218,859.44 1,686,706.34 357,436.79
1995 8,884,533.58 1,909,575.69 6,279,266.08 1,349,618.83 1,346,141.45 289,329.65
1996 11,428,381.17 2,481,042.54 6,011,773.36 1,305,124.96 1,493,906.03 324,319.29
1997 13,346,559.48 2,928,707.31 6,055,607.75 1,326,545.97 1,662,087.11 364,098.05
1998 16,020,614.57 3,541,572.93 6,386,828.66 1,411,894.62 1,623,162.57 358,821.98
1999 19,814,036.11 4,418,114.65 6,828,266.50 1,522,560.27 2,085,688.01 465,064.70
2000 22,176,244.30 4,967,797.37 6,948,497.10 1,556,563.19 2,341,798.28 524,596.46
2001 22,846,068.31 5,131,945.65 6,930,156.16 1,556,731.09 2,451,020.94 550,576.41
2002 22,906,186.80 5,154,744.35 6,657,307.66 1,498,141.94 2,347,687.04 528,316.94
2003 26,645,519.18 6,003,271.89 7,205,256.58 1,623,354.15 2,459,132.39 554,045.89

n.d. No disponible
Fuente: Elaboracion propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos
industriales 1966, 1971 y 1976.INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series en pesos
constantes se deflactaron con el INPP clasificacién por objeto del gasto. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y
se trasladaron a délares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx




Acervos Netos y Depreciacion de Edificios y Terrenos para la Gran Industria

PESOS CORRIENTES

PESOS CONSTANTES DE 1994

DOLARES CORRIENTES

ANO Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén
1970 8,598.13 0.00 n.d. n.d. 687,850.66 0.00
1971 9,924.41 258.83 n.d. n.d. 793,952.48 20,706.53
1972 11,572.85 317.22 n.d. n.d. 925,827.72 25,377.93
1973 14,279.17 380.31 n.d. n.d. 1,142,333.94 30,425.15
1974 22,174.72 614.45 n.d. n.d. 1,773,977.45 49,156.27
1975 29,417.88 838.34 n.d. n.d. 2,353,430.10 67,067.58
1976 38,418.56 1,077.73 n.d. n.d. 2,448,601.95 68,689.19
1977 57,326.98 1,615.00 n.d. n.d. 2,526,530.52 71,176.83
1978 67,395.22 2,131.53 n.d. n.d. 2,961,125.82 93,652.27
1979 100,546.13 3,239.80 n.d. n.d. 4,406,052.97 141,972.04
1980 147,090.73 4,729.66 27,239,024.04 875,863.10 6,409,182.13 206,085.44
1981 210,190.96 8,573.78 30,910,435.93 1,260,850.70 8,575,722.74 349,807.62
1982 364,663.14 11,353.28 33,765,105.49 1,051,229.41 6,377,459.59 198,553.30
1983 711,725.78 22,209.63 33,258,213.93 1,037,833.12 4,735,682.87 147,778.49
1984 1,201,606.62 36,844.33 34,233,806.70 1,049,696.05 6,488,507.02 198,954.22
1985 1,995,057.95 61,379.36 36,606,567.95 1,126,226.71 6,429,863.20 197,819.25
1986 3,753,327.04 115,805.53 38,416,858.18 1,185,317.56 5,884,156.72 181,550.36
1987 9,662,221.84 298,763.27 40,309,644.71 1,246,404.96 6,873,112.70 212,521.89
1988 21,633,155.04 669,581.29 45,276,590.72 1,401,384.02 9,448,525.51 292,447.21
1989 24,000,991.87 758,234.62 44,545,270.74 1,407,265.44 9,664,686.24 305,324.87
1990 29,096,312.75 919,440.90 43,998,658.33 1,390,353.70 10,251,136.31 323,935.00
1991 36,882,890.75 1,144,328.41 46,835,416.83 1,453,115.44 12,228,467.00 379,400.36
1992 42,952,812.28 1,309,711.56 48,682,774.88 1,484,428.83 13,882,256.53 423,295.96
1993 48,239,856.25 1,501,046.89 51,313,5637.12 1,596,688.54 14,797,501.92 460,443.83
1994 52,269,159.69 1,539,298.40 52,269,159.69 1,539,298.40 15,328,199.32 451,407.15
1995 72,626,412.80 2,151,982.03 51,329,714.33 1,520,942.84 11,004,001.94 326,057.88
1996 98,225,248.44 2,926,923.33 51,670,304.28 1,539,675.61 12,839,901.76 382,604.36
1997 121,767,717.25 3,647,684.74 55,248,510.55 1,655,029.37 15,164,099.28 454,257.13
1998 151,994,030.22 4,577,659.30 60,594,418.80 1,824,944.08 15,399,597.79 463,795.27
1999 190,967,985.57 5,782,329.01 65,810,937.79 1,992,692.62 20,101,893.22 608,666.21
2000 232,715,083.28 7,083,446.31 72,916,768.92 2,219,460.85 24,574,575.18 748,007.74
2001 274,150,828.50 8,388,291.79 83,161,269.94 2,544,515.37 29,412,037.66 899,930.73
2002 322,747,227.76 9,927,062.58 93,801,190.46 2,885,137.99 33,078,813.60 1,017,438.49
2003 403,816,069.39 12,484,390.38 109,196,535.86 3,375,923.56 37,268,449.15 1,152,192.55

n.d. No disponible

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976.INEGI. Censos industriales
1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series en pesos constantes se deflactaron con el INPP clasificacion por objeto del gasto. Las series se obtuvieron en pesos
corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx




MEDIANA INDUSTRIA
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Total de Acervos Netos, Acervos Brutos y
Depreciacion en la Mediana Industria
_ MILES DE DOLARES CORRIENTES
ANO Acervos Acervos
Netos brutos Depreciacién
1970 801,524.53 801,524.53 0.00
1971 1,047,883.69 1,145,014.82 97,131.13
1972 1,276,237.39 1,399,855.68 123,618.29
1973 1,539,197.96 1,686,601.96 147,404.01
1974 2,082,784.76 2,289,980.21 207,195.45
1975 2,544 977.94 2,804,978.82 260,000.88
1976 2,639,639.73 2,910,113.70 270,473.98
1977 2,737,103.29 3,024,731.76 287,628.47
1978 3,326,846.18 3,658,956.15 332,109.98
1979 4,372,554.42 4,793,375.63 420,821.21
1980 6,049,470.84 6,622,258.99 572,788.15
1981 7,739,429.02 8,537,789.02 798,360.00
1982 5,899,633.63 6,519,528.55 619,894.92
1983 4,633,535.63 5,166,353.18 532,817.55
1984 5,493,756.39 6,118,881.13 625,124.74
1985 4,756,835.60 5,293,309.99 536,474.39
1986 4,327,983.32 4,816,052.00 488,068.68
1987 4,526,119.86 5,032,819.44 506,699.58
1988 5,381,821.33 5,961,980.75 580,159.42
1989 5,211,584.09 5,757,425.02 545,840.93
1990 5,219,129.86 5,750,179.40 531,049.55
1991 5,747,230.14 6,299,930.15 552,700.01
1992 6,168,015.55 6,723,714.64 555,699.09
1993 6,531,819.05 7,111,099.29 579,280.24
1994 7,408,733.96 8,066,620.43 657,886.47
1995 5,736,312.94 6,288,052.28 551,739.34
1996 6,462,275.77 7,088,418.62 626,142.86
1997 7,262,466.40 7,956,635.81 694,169.41
1998 7,061,483.05 7,732,583.46 671,100.41
1999 8,398,084.72 9,189,903.99 791,819.27
2000 9,209,727.44 10,064,488.91 854,761.48
2001 9,897,744.12 10,804,224.86 906,480.74
2002 9,972,469.94 10,882,147.43 909,677.49
2003 10,743,286.53 11,776,493.80 1,033,207.27

Fuente: elaboracion propia a partir de censos industriales. Secretaria de
programacion y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976.INEGI. Censos
industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos
corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar
bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos Netos y Depreciacion de Maquinaria y Equipo para la Mediana Industria.

PESOS CORRIENTES

PESOS CONSTANTES DE 94

DOLARES CORRIENTES

ANO Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacién
1970 7,408.2 0.0 n.d. n.d. 592,656.8 0.0
1971 9,398.6 1,008.0 n.d. n.d. 751,890.5 80,639.8
1972 11,237.4 1,281.8 n.d. n.d. 898,990.5 102,543.4
1973 13,262.0 1,526.7 n.d. n.d. 1,060,959.6 122,134.3
1974 16,859.9 2,053.9 n.d. n.d. 1,348,788.6 164,315.5
1975 19,916.9 2,501.7 n.d. n.d. 1,593,354.9 200,132.8
1976 26,424.4 3,253.6 n.d. n.d. 1,684,156.5 207,366.9
1977 40,716.3 5,050.8 n.d. n.d. 1,794,458.4 222,602.3
1978 48,110.5 5,689.8 n.d. n.d. 2,113,820.1 249,993.3
1979 60,938.5 6,917.9 n.d. n.d. 2,670,400.2 303,149.9
1980 85,111.2 9,503.0 15,761,328.2 1,759,818.6 3,708,547.8 414,075.0
1981 117,315.6 13,487.7 17,252,294.9 1,983,485.9 4,786,438.4 550,293.9
1982 222,786.5 28,138.4 20,628,376.5 2,605,404.9 3,896,230.6 492,101.7
1983 494,391 1 67,181.2 23,102,389.7 3,139,309.7 3,289,581.1 447,010.6
1984 704,422.7 96,598.0 20,069,022.1 2,752,081.0 3,803,783.6 521,615.9
1985 998,265.8 137,927.3 18,316,803.6 2,530,775.6 3,217,306.3 4445252
1986 1,922,450.0 263,291.7 19,677,073.1 2,694,899.8 3,013,858.7 412,767.0
1987 4,372,834.9 601,391.9 18,242,949.1 2,508,935.8 3,110,566.9 427,793.4
1988 8,126,083.3 1,104,149.6 17,007,290.2 2,310,903.4 3,549,158.9 482,249.9
1989 8,463,080.5 1,125,124.9 15,707,276.4 2,088,205.1 3,407,901.6 453,063.7
1990 9,549,045.6 1,248,174.6 14,439,808.9 1,887,456.0 3,364,294.6 439,753.6
1991 10,793,595.4 1,361,166.0 13,706,152.9 1,728,464.7 3,578,600.3 451,292.5
1992 11,471,909.2 1,380,420.9 13,002,277.2 1,564,570.9 3,707,696.4 446,1491
1993 12,593,760.6 1,503,209.0 13,396,192.6 1,598,988.4 3,863,116.8 461,107.1
1994 15,613,073.2 1,842,198.9 15,613,073.2 1,842,198.9 4,578,613.9 540,234.3
1995 24,398,356.4 3,035,521.9 17,243,873.3 2,145,396.8 3,696,720.7 459,927.6
1996 31,614,889.2 3,985,125.8 16,630,662.4 2,096,331.3 4,132,665.2 520,931.5
1997 36,796,418.2 4,618,158.2 16,695,289.6 2,095,353.1 4,582,368.4 575,113.1
1998 43,803,062.6 5,491,472.9 17,462,666.9 2,189,247.9 4,438,000.3 556,380.2
1999 49,056,300.0 6,183,073.4 16,905,666.6 2,130,796.2 5,163,821.0 650,849.8
2000 52,401,656.0 6,587,375.6 16,419,045.1 2,064,026.7 5,5633,583.9 695,623.0
2001 54,785,172.0 6,842,031.2 16,618,605.5 2,075,470.7 5,877,580.4 734,041.5
2002 57,871,870.1 7,190,486.2 16,819,510.2 2,089,796.9 5,931,368.7 736,963.0
2003 73,148,214.7 9,279,973.0 19,780,123.3 2,509,412.0 6,750,896.6 856,454.8

Fuente: Elaboracion propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos industriales
1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y

se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos Netos y Depreciacion de Mobiliario para la Mediana Industria.

ARO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 94 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidén
1970 827.5 0.0 n.d. n.d. 66,196.9 0.0
1971 882.8 152.5 n.d. n.d. 70,622.3 12,196.5
1972 1,024.3 173.0 n.d. n.d. 81,945.7 13,838.2
1973 1,340.7 194.9 n.d. n.d. 107,254.3 15,593.7
1974 2,182.1 337.0 n.d. n.d. 174,568.8 26,957.8
1975 3,099.4 484.6 n.d. n.d. 247,950.2 38,764.4
1976 4,104.0 668.2 n.d. n.d. 261,568.6 42,587.3
1977 5,880.5 1,017.7 n.d. n.d. 259,167.4 44.852.0
1978 7,479.0 1,291.9 n.d. n.d. 328,603.2 56,760.0
1979 10,129.1 1,846.4 n.d. n.d. 443,869.9 80,911.6
1980 13,267.5 2,463.6 2,456,948.9 456,215.2 578,105.6 107,344.7
1981 17,086.7 4,013.7 2,512,750.8 590,254.7 697,132.0 163,759.0
1982 25,691.6 4,688.0 2,378,853.7 434,075.5 449,311.3 81,987.0
1983 42,439.0 8,088.1 1,983,133.1 377,946.5 282,381.1 53,816.3
1984 61,378.5 11,652.7 1,748,674.0 331,984.4 331,435.1 62,922.7
1985 87,180.2 16,763.6 1,599,637.5 307,588.5 280,972.8 54,027.2
1986 142,358.0 27,189.5 1,457,092.9 278,296.2 223,177.1 42,625.5
1987 308,736.7 60,404.3 1,288,013.0 251,999.6 219,616.4 42,967.9
1988 589,392.2 115,928.8 1,233,554.1 242,630.4 257,423.7 50,633.2
1989 580,762.7 112,237.4 1,077,881.8 208,310.0 233,860.7 45,195.6
1990 641,120.5 120,041.3 969,485.2 181,523.2 225,877.9 42,292.6
1991 758,647.8 136,100.5 963,362.3 172,826.0 251,528.6 45,123.9
1992 858,801.5 146,303.1 973,366.7 165,820.1 277,562.8 47,284.8
1993 977,188.9 163,833.0 1,039,452.0 174,271.8 299,751.2 50,255.5
1994 1,092,849.3 170,541.9 1,092,849.3 170,541.9 320,483.7 50,012.3
1995 1,665,658.3 282,113.5 1,177,226.8 199,387.6 252,372.5 42,744.5
1996 2,126,461.8 368,348.1 1,118,601.7 193,765.4 277,968.9 48,150.1
1997 2,448,120.9 422,797.2 1,110,762.7 191,831.8 304,871.8 52,652.2
1998 2,815,555.1 484,168.7 1,122,458.1 1983,020.2 285,263.9 49,054.6
1999 3,183,378.5 555,693.1 1,097,048.4 191,501.7 335,092.5 58,494.0
2000 3,465,866.0 607,765.1 1,085,962.0 190,431.4 365,993.4 64,179.6
2001 3,621,982.4 631,574.8 1,098,696.9 191,582.7 388,581.3 67,758.0
2002 3,776,485.8 654,154.4 1,097,573.7 190,119.3 387,057.3 67,045.2
2003 4,510,591.1 795,320.8 1,219,716.0 215,063.9 416,285.4 73,400.7
Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos

industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-

dolar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos netos y Depreciacion de Edificios y Terrenos para la Mediana Industria.

ARO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 94 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén
1970 1,783.4 0.0 n.d. n.d. 142,670.8 0.0
1971 2,817.1 53.7 n.d. n.d. 225,370.8 4,294.9
1972 3,691.3 90.5 n.d. n.d. 295,301.3 7,236.7
1973 4,637.3 120.9 n.d. n.d. 370,984.1 9,676.0
1974 6,992.8 199.0 n.d. n.d. 559,427.3 15,922.2
1975 8,795.9 263.8 n.d. n.d. 703,672.9 21,103.7
1976 10,887.5 322.0 n.d. n.d. 693,914.6 20,519.7
1977 15,508.1 457.8 n.d. n.d. 683,477.5 20,174.2
1978 20,129.5 5771 n.d. n.d. 884,422.9 25,356.6
1979 28,714.0 838.9 n.d. n.d. 1,258,284.3 36,759.8
1980 40,456.7 1,178.9 7,491,974.0 218,315.9 1,762,817.4 51,368.4
1981 55,291.1 2,066.4 8,131,043.2 303,877.5 2,255,858.6 84,307.1
1982 88,863.0 2,619.2 8,228,052.4 242,518.8 1,554,091.7 45,806.3
1983 159,543.9 4,807.9 7,455,321.6 224,666.7 1,061,573.5 31,990.6
1984 251,587.6 7,516.2 7,167,738.2 214,1355 1,358,537.8 40,586.2
1985 390,504.9 11,766.4 7,165,227.7 215,897.8 1,258,556.5 37,922.0
1986 695,882.7 20,843.1 7,122,647.9 213,338.0 1,090,947.5 32,676.1
1987 1,681,247.7 50,522.0 7,013,966.2 210,772.0 1,195,936.6 35,938.3
1988 3,606,635.0 108,243.0 7,548,419.9 226,544.5 1,575,238.7 47,276.3
1989 3,898,448.4 118,162.7 7,235,427.6 219,307.1 1,569,821.8 47,581.6
1990 4,623,551.1 139,088.6 6,991,609.1 210,326.0 1,628,957.3 49,003.3
1991 5,782,265.0 169,759.6 7,342,558.7 215,567.8 1,917,101.3 56,283.6
1992 6,753,622.9 192,653.4 7,654,565.2 218,353.7 2,182,756.4 62,265.2
1993 7,722,780.6 221,411.6 8,214,850.1 235,519.2 2,368,951.1 67,917.7
1994 8,557,860.3 230,652.1 8,557,860.3 230,652.1 2,509,636.4 67,639.9
1995 11,795,650.8 323,844.3 8,336,738.1 228,881.4 1,787,219.8 49,067.3
1996 15,695,058.6 436,519.0 8,256,211.8 229,626.0 2,051,641.7 57,061.3
1997 19,073,066.1 533,224.9 8,653,841.3 241,935.1 2,375,226.2 66,404.1
1998 23,078,220.0 648,119.4 9,200,435.9 258,381.3 2,338,218.8 65,665.6
1999 27,542,126.4 783,516.5 9,491,502.8 270,013.6 2,899,171.2 82,475.4
2000 31,346,294.5 899,236.8 9,821,754.9 281,758.5 3,310,150.2 94,958.9
2001 33,850,131.0 975,738.7 10,268,142.9 295,981.9 3,631,582.4 104,681.3
2002 35,652,202.2 1,031,006.8 10,361,728.1 299,645.2 3,654,043.9 105,669.3
2003 38,748,284.8 1,119,851.4 10,477,984.4 302,820.8 3,576,104.6 103,351.8
Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos

industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-

dolar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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PEQUENA INDUSTRIA

Total de Acervos Netos, Acervos Brutos y Depreciacion en la
Pequeiia Industria

ANO MILES DE DOLARES CORRIENTES

Acervos Netos Acervos brutos Depreciacién
1970 736,479.1 736,479.1 0.0
1971 762,999.4 856,237.1 93,237.7
1972 812,303.5 908,001.5 95,698.0
1973 916,731.8 1,017,688.1 100,956.3
1974 1,216,924.9 1,348,140.9 131,216.0
1975 1,509,114.5 1,669,204.2 160,089.7
1976 1,613,314.7 1,781,461.5 168,146.8
1977 1,729,822.5 1,913,395.8 183,573.3
1978 2,158,917.2 2,374,932.8 216,015.7
1979 2,914,122.9 3,194,345.7 280,222.8
1980 4,175,120.5 4,573,344.2 398,223.8
1981 5,470,736.7 6,044,716.2 573,979.5
1982 4,269,032.3 4,739,407.9 470,375.6
1983 3,414,177.8 3,828,072.1 413,894.4
1984 4,034,369.1 4,522,296.4 487,927.3
1985 3,478,038.8 3,897,782.6 419,743.8
1986 3,185,494.2 3,569,095.8 383,601.6
1987 3,326,012.0 3,725,140.4 399,128.4
1988 3,930,911.2 4,388,010.0 457,098.8
1989 3,803,448.1 4,234,670.3 431,222.2
1990 3,794,904 .1 4,214,902.2 419,998.1
1991 4,139,445.6 4,575,378.7 435,933.1
1992 4,390,298.7 4,826,047.6 435,748.8
1993 4,597,242.3 5,047,779.9 450,537.5
1994 5,202,563.9 5,710,459.5 507,895.6
1995 4,027,155.2 4,449,851.6 422,696.4
1996 4,488,427 1 4,963,077.0 474,650.0
1997 4,980,240.9 5,500,469.7 520,228.8
1998 4,784,871.4 5,281,722.9 496,851.5
1999 5,511,690.2 6,089,907.5 578,217.3
2000 5,699,697.1 6,294,537.0 594,839.8
2001 5,816,334.3 6,417,918.1 601,583.8
2002 5,497,496.7 6,062,746.0 565,249.3
2003 5,582,907.8 6,177,645.7 594,737.8

Fuente: Elaboracion propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacion y
presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994,
1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a délares
corrientes. El tipo de cambio peso-ddlar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos Netos y Depreciacion de Maquinaria y Equipo en la Pequeia Industria.

ARO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 1994 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacién Acervos netos Depreciacién Acervos netos Depreciacién

1970 7,057.9 0.0 nd. nd. 564,632.3 0.0
1971 7,113.8 960.3 n.d. n.d. 569,100.2 76,826.6
1972 7,434.0 970.2 n.d. n.d. 594,722.5 77,613.6
1973 8,269.6 1,024.8 n.d. n.d. 661,571.1 81,985.7
1974 10,546.0 1,296.5 n.d. n.d. 843,677.5 103,717.8
1975 13,062.6 1,583.2 n.d. n.d. 1,045,009.1 126,657.4
1976 18,103.7 2,160.2 n.d. n.d. 1,153,833.8 137,678.9
1977 28,858.4 3,503.7 n.d. n.d. 1,271,854.5 154,415.0
1978 35,325.9 4,083.6 n.d. n.d. 1,552,106.7 179,418.7
1979 46,231.2 5,140.8 n.d. n.d. 2,025,906.7 225,275.6
1980 66,289.1 7,288.7 12,275,764.3 1,349,757.6 2,888,415.1 317,590.0
1981 92,813.9 10,607.3 13,649,104.7 1,559,899.5 3,786,777.3 432,775.1
1982 177,355.1 22,457.3 16,421,766.3 2,079,382.7 3,101,697.7 392,748.0
1983 394,224.6 53,943.4 18,421,712.1 2,520,719.5 2,623,093.0 358,928.7
1984 561,943.2 77,727.7 16,009,777.8 2,214,463.7 3,034,414.4 419,718.5
1985 795,958.1 111,094.3 14,604,736.4 2,038,427.3 2,565,289.9 358,045.3
1986 1,533,751.3 212,110.8 15,698,580.8 2,171,042.3 2,404,488.9 332,529.9
1987 3,493,230.0 485,096.3 14,573,341.7 2,023,764.3 2,484,869.8 345,067.8
1988 6,508,657.1 892,483.9 13,622,137.1 1,867,902.6 2,842,729.7 389,802.4
1989 6,784,461.2 912,490.1 12,591,798.8 1,693,559.9 2,731,957.5 367,440.2
1990 7,642,505.0 1,013,629.1 11,556,789.6 1,632,782.6 2,692,587.2 357,119.1
1991 8,600,003.4 1,103,841.3 10,920,639.2 1,401,703.2 2,851,318.2 365,976.9
1992 9,067,876.5 1,114,344.9 10,277,543.4 1,263,000.1 2,930,718.2 360,153.9
1993 9,837,942.0 1,202,972.0 10,464,782.5 1,279,621.3 3,017,773.6 369,009.8
1994 12,047,912.7 1,455,591.7 12,047,912.7 1,455,591.7 3,533,112.2 426,859.7
1995 18,633,190.3 2,366,818.4 13,169,263.1 1,672,781.4 2,823,210.7 358,608.9
1996 23,891,813.9 3,074,142.7 12,568,024.1 1,617,118.7 3,123,112.9 401,848.7
1997 27,485,430.6 3,524,441.4 12,470,703.5 1,599,111.3 3,422,843.2 438,909.3
1998 32,314,073.9 4,141,246.7 12,882,430.5 1,650,962.5 3,273,969.0 419,579.2
1999 35,013,973.6 4,603,729.2 12,066,433.2 1,5686,526.3 3,685,681.4 484,603.1
2000 35,570,478.2 4,742,207.3 11,145,321.1 1,485,878.9 3,705,258.1 493,979.9
2001 34,811,104.5 4,679,647.9 10,559,645.8 1,419,5630.5 3,695,446.3 496,777.9
2002 33,958,289.8 4,597,601.4 9,869,420.2 1,336,217.5 3,440,556.2 465,815.7
2003 39,764,675.8 5,472,085.9 10,752,828.3 1,479,715.3 3,622,379.9 498,482.0

Fuente: Elaboracion propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981,
1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a délares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en

www.inegi.gob.mx
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Acervos Netos y Depreciacion de Mobiliario en la Pequena Industria

PESOS CORRIENTES

PESOS CONSTANTES DE 1994

DOLARES CORRIENTES

ANO Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn
1970 911.33 0.00 n.d. n.d. 72,906.24 0.00
1971 906.99 167.91 n.d. n.d. 72,559.51 13,432.67
1972 911.55 177.53 n.d. n.d. 72,923.73 14,202.02
1973 973.86 177.74 n.d. n.d. 77,909.05 14,218.87
1974 1,299.95 248.42 n.d. n.d. 103,996.07 19,873.22
1975 1,479.47 290.68 n.d. n.d. 118,357.54 23,254.25
1976 1,743.48 319.62 n.d. n.d. 111,120.51 20,370.74
1977 2,454.97 431.58 n.d. n.d. 108,196.03 19,020.66
1978 3,313.61 537.43 n.d. n.d. 145,589.22 23,613.03
1979 5,042.49 816.18 n.d. n.d. 220,967.81 35,765.92
1980 7,751.29 1,225.20 1,435,423.85 226,888.17 337,746.79 53,385.45
1981 11,174.98 2,348.43 1,643,379.79 345,357.97 455,935.64 95,815.35
1982 18,030.63 3,016.05 1,669,502.84 279,263.98 315,331.07 52,746.61
1983 31,071.39 5,630.11 1,451,934.06 263,089.25 206,742.89 37,461.64
1984 46,329.48 8,501.77 1,319,928.12 242,215.62 250,172.67 45,908.35
1985 67,312.49 12,660.44 1,235,091.62 232,301.58 216,941.13 40,803.26
1986 112,449.35 21,070.97 1,150,965.69 215,670.16 176,288.82 33,033.34
1987 247,976.85 48,031.36 1,034,530.03 200,381.15 176,395.54 34,166.57
1988 480,261.45 93,986.79 1,005,151.64 196,707.38 209,759.63 41,049.79
1989 480,514.42 92,569.95 891,823.34 171,807.63 193,492.88 37,275.94
1990 537,401.75 100,753.86 812,644.42 152,357.26 189,335.97 35,497.33
1991 641,577.91 115,933.99 814,702.11 147,217.76 212,714.19 38,437.74
1992 729,757.07 125,906.49 827,107.64 142,702.59 235,855.92 40,692.71
1993 830,342.94 141,733.25 883,249.59 150,764.01 254,706.42 43,476.46
1994 925,512.62 147,427.81 925,512.62 147,427.81 271,411.32 43,233.96
1995 1,402,736.22 242,717.79 991,408.08 171,544.13 212,535.79 36,775.42
1996 1,777,847.13 315,017.57 935,216.80 165,711.50 232,398.32 41,178.77
1997 2,028,415.20 358,884.63 920,333.58 162,833.32 252,604.63 44,692.98
1998 2,308,368.22 407,113.12 920,261.34 162,301.00 233,877.23 41,247.53
1999 2,508,723.45 462,059.09 864,550.37 159,233.72 264,076.15 48,637.80
2000 2,570,677.36 484,793.28 805,472.01 151,900.60 267,778.89 50,499.30
2001 2,480,909.77 472,762.40 752,562.41 143,408.36 263,366.22 50,187.09
2002 2,349,717.06 450,446.74 682,906.74 130,914.96 238,066.57 45,637.97
2003 2,549,457.99 494,916.01 689,402.93 133,831.01 232,243.95 45,084.58

n.d. No disponible

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI.
Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a ddlares corrientes. El tipo de

cambio peso-doélar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos netos y Depreciacion de Edificios y Terrenos para la Pequeia Industria

PESOS CORRIENTES

PESOS CONSTANTES DE 94

DOLARES CORRIENTES

ANO Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn
1970 1,236.8 0.0 n.d. n.d. 98,940.6 0.0
1971 1,516.7 37.2 n.d. n.d. 121,339.7 2,978.4
1972 1,808.2 48.5 n.d. n.d. 144,657.3 3,882.4
1973 2,215.6 59.4 n.d. n.d. 177,251.7 4,751.7
1974 3,365.6 95.3 n.d. n.d. 269,251.3 7,624.9
1975 4,321.8 127.2 n.d. n.d. 345,747.8 10,178.0
1976 5,465.8 158.4 n.d. n.d. 348,360.3 10,097.2
1977 7,936.3 230.0 n.d. n.d. 349,771.9 10,137.7
1978 10,497.4 295.5 n.d. n.d. 461,221.2 12,983.9
1979 15,226.6 437.7 n.d. n.d. 667,248.4 19,181.2
1980 21,778.6 625.3 4,033,073.8 115,805.3 948,958.5 27,248.3
1981 30,098.9 1,1125 4,426,303.3 163,601.0 1,228,023.8 45,389.1
1982 48,717.6 1,422.7 4,510,885.1 131,731.1 852,003.5 24,881.0
1983 87,820.7 2,630.7 4,103,773.2 122,928.8 584,341.9 17,504.0
1984 138,852.1 4,129.8 3,955,901.3 117,658.6 749,782.0 22,300.4
1985 215,895.3 6,483.4 3,961,380.9 118,961.0 695,807.9 20,895.2
1986 385,730.5 11,506.1 3,948,111.7 117,770.0 604,716.5 18,038.4
1987 934,500.8 27,967.0 3,898,626.6 116,675.0 664,746.6 19,894.0
1988 2,011,217.1 60,093.7 4,209,328.4 125,771.7 878,421.8 26,246.6
1989 2,180,393.3 65,824.3 4,046,758.2 122,168.3 877,997.8 26,506.0
1990 2,591,359.5 77,718.6 3,918,583.8 117,523.9 912,980.9 27,381.6
1991 3,243,607.7 95,064.4 4,118,866.9 120,716.7 1,075,413.2 31,518.5
1992 3,786,301.9 107,990.3 4,291,399.6 122,396.4 1,223,724.6 34,902.2
1993 4,318,725.1 124,047.2 4,593,899.7 131,951.1 1,324,762.3 38,051.3
1994 4,767,317.4 128,904.6 4,767,317.4 128,904.6 1,398,040.3 37,801.9
1995 6,543,297.7 180,260.1 4,624,565.5 127,401.3 991,408.7 27,3121
1996 8,666,806.0 241,911.9 4,559,077.3 127,255.1 1,132,915.8 31,622.5
1997 10,477,488.5 294,111.3 4,753,851.4 133,444.3 1,304,7983.1 36,626.6
1998 12,604,238.7 355,564.3 5,024,845.5 141,750.4 1,277,025.2 36,024.8
1999 14,838,360.1 427,275.9 5,113,560.7 147,246.8 1,561,932.6 44,976.4
2000 16,575,936.8 483,461.8 5,193,749.1 151,483.4 1,726,660.1 50,360.6
2001 17,497,855.0 514,509.3 5,307,822.2 156,071.9 1,857,521.8 54,618.8
2002 17,952,285.7 530,962.4 5,217,537.5 154,315.5 1,818,873.9 53,795.6
2003 18,972,237.0 561,732.5 5,130,312.3 151,899.0 1,728,283.9 51,171.3

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacioén y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI.
Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a délares corrientes. El tipo de

cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Total de Acervos Netos, Acervos Brutos y
Depreciacion en la Microindustria
ANO MILES DE DOLARES CORRIENTES
Acervos Netos | Acervos brutos | Depreciacidn

1970 182,401.65 182,401.65 0.00
1971 205,463.27 228,166.23 22,702.96
1972 228,916.63 252,806.03 23,889.40
1973 263,085.40 289,055.35 25,969.95
1974 354,705.20 388,847.26 34,142.06
1975 437,650.79 479,452.84 41,802.05
1976 458,915.22 502,619.88 43,704.66
1977 483,543.89 531,000.41 47,456.52
1978 602,342.30 658,238.83 55,896.54
1979 813,350.53 886,029.76 72,679.23
1980 1,156,171.67 1,259,212.70 103,041.03
1981 1,622,799.95 1,771,733.62 148,933.67
1982 1,389,339.79 1,520,828.24 131,488.45
1983 1,216,075.57 1,346,028.79 129,953.22
1984 1,633,077.78 1,804,347.67 171,269.89
1985 1,633,184.94 1,802,857.74 169,672.80
1986 1,587,614.71 1,769,768.00 182,153.29
1987 1,669,636.47 1,872,036.52 202,400.05
1988 1,930,808.84 2,164,483.20 233,674.36
1989 1,835,191.62 2,049,869.77 214,678.16
1990 1,816,258.90 2,020,894.93 204,636.03
1991 1,990,578.52 2,200,752.14 210,173.63
1992 2,153,946.57 2,364,584.55 210,637.98
1993 2,341,758.10 2,563,788.63 222,030.53
1994 2,798,836.11 3,058,588.14 259,752.04
1995 2,293,205.78 2,522,776.40 229,570.62
1996 2,729,705.73 3,003,717.22 274,011.49
1997 3,279,659.89 3,601,877.01 322,217.11
1998 3,449,873.94 3,785,054.49 335,180.55
1999 4,162,638.17 4,592,662.08 430,023.91
2000 4,409,245.63 4,874,401.74 465,156.12
2001 4,549,463.71 5,032,405.75 482,942.04
2002 4,311,429.23 4,770,639.97 459,210.74
2003| 4,375,065.01 4,861,857.74 486,792.73

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de
programacion y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos
industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos
corrientes y se trasladaron a délares corrientes. El tipo de cambio peso-délar
bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos Netos y Depreciacion de Maquinaria y Equipo en la Micro Industria.

ANO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 94 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén
1970 1,711.2 0.0 n.d. n.d. 136,898.9 0.0
1971 1,729.6 232.8 n.d. n.d. 138,369.0 18,627.1
1972 1,813.6 235.9 n.d. n.d. 145,086.2 18,870.7
1973 2,020.3 254.6 n.d. n.d. 161,626.3 20,366.5
1974 2,580.8 322.3 n.d. n.d. 206,465.8 25,783.4
1975 3,203.3 393.9 n.d. n.d. 256,262.2 31,513.1
1976 4,448.8 538.0 n.d. n.d. 283,544.3 34,290.2
1977 7,102.8 873.4 n.d. n.d. 313,036.1 38,492.7
1978 8,713.0 1,018.6 n.d. n.d. 382,821.4 44,755.3
1979 11,429.0 1,283.2 n.d. n.d. 500,831.1 56,230.9
1980 16,420.8 1,820.4 3,040,891.6 337,106.1 715,503.9 79,319.1
1981 25,274.4 2,650.4 3,716,818.3 389,762.2 1,031,185.8 108,134.8
1982 54,443.5 6,161.9 5,041,064.7 570,545.8 952,142.3 107,763.1
1983 134,500.1 16,681.5 6,285,050.3 779,508.0 894,937.0 110,995.2
1984 219,531.6 26,723.8 6,254,461.1 761,360.9 1,185,439.7 144,304.6
1985 365,020.9 43,757.3 6,697,630.9 802,887.0 1,176,424.2 141,025.3
1986 752,017.1 98,130.3 7,697,206.6 1,004,404.1 1,178,950.4 153,840.6
1987 1,727,893.5 240,078.8 7,208,566.8 1,001,580.3 1,229,117.6 170,777.3
1988 3,139,517.6 445,877.9 6,570,777.7 933,189.4 1,371,219.9 194,742.2
1989 3,208,095.9 444,797.4 5,954,149.8 825,533.3 1,291,831.6 179,110.4
1990 3,579,008.4 484,544 .2 5,412,079.9 732,714.7 1,260,946.8 170,713.3
1991 4,041,735.6 522,702.3 5,132,362.7 663,748.9 1,340,031.4 173,301.2
1992 4,352,165.8 529,617.5 4,932,750.5 600,269.1 1,406,610.6 171,171.2
1993 4,922,685.7 584,081.1 5,236,342.7 621,296.8 1,510,026.3 179,166.0
1994 6,407,319.2 736,565.9 6,407,319.2 736,565.9 1,878,979.2 216,001.7
1995 10,530,203.0 1,273,806.7 7,442,365.5 900,280.3 1,595,485.3 193,001.0
1996 14,485,390.8 1,759,501.0 7,619,879.4 925,566.0 1,898,515.1 230,000.1
1997 18,163,688.2 2,165,771.8 8,241,237.9 982,655.1 2,261,978.6 269,710.1
1998 23,560,985.3 2,775,389.5 9,392,896.6 1,106,445.5 2,387,131.2 281,194.5
1999 26,887,478.0 3,405,365.5 9,265,899.4 1,173,549.0 2,830,260.8 358,459.5
2000 28,092,021.3 3,694,936.3 8,802,091.4 1,157,736.8 2,926,252.2 384,889.2
2001 27,860,953.1 3,750,485.3 8,451,377.9 1,137,677.1 2,957,638.3 398,140.7
2002 27,258,075.1 3,734,854.0 7,922,112.6 1,085,474.1 2,761,709.7 378,404.7
2003 31,787,091.0 4,478,543.2 8,595,597.1 1,211,049.9 2,895,658.5 407,974.8

n.d. No disponible

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989,
1994, 1999 y 2004. Las series en pesos constantes se deflactaron con el INPP clasificacion por objeto del gasto. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a
dolares corrientes. El tipo de cambio peso-ddlar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos Netos y Depreciacion de Mobiliario en la Micro Industria.

ARO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 94 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn Acervos netos Depreciacidn
1970 219.4 0.0 n.d. n.d. 17,555.5 0.0
1971 218.7 40.4 n.d. n.d. 17,492.2 3,234.5
1972 220.2 42.8 n.d. n.d. 17,618.6 3,423.8
1973 236.0 429 n.d. n.d. 18,879.4 3,434.0
1974 315.9 60.2 n.d. n.d. 25,272.6 4,814.3
1975 360.6 70.6 n.d. n.d. 28,851.1 5,649.8
1976 426.5 77.9 n.d. n.d. 27,185.5 4,964.8
1977 602.6 105.6 n.d. n.d. 26,559.4 4,653.1
1978 816.0 131.9 n.d. n.d. 35,851.5 5,796.7
1979 1244.8 201.0 n.d. n.d. 54,548.4 8,809.1
1980 1917.1 302.5 355,016.2 56,023.1 83,533.2 13,181.9
1981 3073.3 581.0 451,962.4 85,437.4 125,391.4 23,703.6
1982 5807.2 817.1 537,706.5 75,657.2 101,560.5 14,289.9
1983 11,877.5 1,813.7 555,025.7 84,753.4 79,030.9 12,068.1
1984 21,575.3 3,283.4 614,680.5 93,544.8 116,503.5 17,730.0
1985 38,986.7 6,022.3 715,353.0 110,501.6 125,650.2 19,409.4
1986 69,349.8 12,570.0 709,824.3 128,659.0 108,721.0 19,706.2
1987 150,832.5 30,537.1 629,255.3 127,397.1 107,293.0 21,722.2
1988 279,266.2 58,912.0 584,483.5 123,298.4 121,972.7 25,730.5
1989 266,858.0 55,432.7 495,282.1 102,881.7 107,458.0 22,321.6
1990 287,757.2 57,584.9 435,138.6 87,078.3 101,381.9 20,288.2
1991 336,845.3 63,815.5 427,740.1 81,035.5 111,680.6 21,157.9
1992 383,507.6 67,853.0 434,668.1 76,904.7 123,948.8 21,930.0
1993 447,946.0 76,350.3 476,487.6 81,215.1 137,406.7 23,420.3
1994 529,004.6 81,408.5 529,004.6 81,408.5 155,133.3 23,873.5
1995 853,657.2 142,192.4 603,333.9 100,496.5 129,342.0 21,5443
1996 1,166,486.3 196,887.6 613,617.2 103,570.5 152,481.9 25,736.9
1997 1,461,121.4 242,343.3 662,940.8 109,956.1 181,957.8 30,179.7
1998 1,8583,833.2 302,332.2 739,055.0 120,528.7 187,825.0 30,631.4
1999 2,114,339.9 382,996.2 728,638.9 131,987.3 222,562.1 40,315.4
2000 2,208,952.6 421,960.4 692,132.5 132,213.1 230,099.2 43,954.2
2001 2,137,417.9 419,888.7 648,367.1 127,369.6 226,902.1 44,574.2
2002 2,006,167.7 401,545.1 583,059.7 116,702.5 203,259.1 40,683.4
2003 2,141,543.2 441,386.1 579,098.1 119,355.9 195,084.8 40,208.3

n.d. No disponible

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales
1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series en pesos constantes se deflactaron con el INPP clasificacion por objeto del gasto. Las series se obtuvieron en pesos
corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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Acervos netos y Depreciacion de Edificios y Terrenos para la Microindustria

ANO PESOS CORRIENTES PESOS CONSTANTES DE 94 DOLARES CORRIENTES
Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén Acervos netos Depreciacidén
1970 349.34 0.00 n.d. n.d. 27,947.26 0.00
1971 620.03 10.52 n.d. n.d. 49,602.11 841.30
1972 827.65 19.94 n.d. n.d. 66,211.90 1,594.91
1973 1,032.25 27.12 n.d. n.d. 82,579.72 2,169.52
1974 1,5637.09 44.30 n.d. n.d. 122,966.85 3,544.32
1975 1,906.72 57.99 n.d. n.d. 152,537.45 4,639.14
1976 2,325.03 69.82 n.d. n.d. 148,185.48 4,449.72
1977 3,266.19 97.81 n.d. n.d. 143,948.43 4,310.81
1978 4,180.31 121.64 n.d. n.d. 183,669.35 5,344.60
1979 5,886.90 174.33 n.d. n.d. 257,971.06 7,639.21
1980 8,196.24 241.89 1,517,821.76 44,795.18 357,134.53 10,540.04
1981 11,427.12 419.01 1,680,458.52 61,618.66 466,222.68 17,095.34
1982 19,191.72 539.52 1,777,011.10 49,955.28 335,636.93 9,435.42
1983 36,386.37 1,035.47 1,700,297.78 48,386.67 242,107.74 6,889.84
1984 61,322.80 1,710.28 1,747,088.44 48,725.96 331,134.53 9,235.28
1985 102,737.00 2,866.39 1,885,082.57 52,594.39 331,110.61 9,238.09
1986 191,324.87 5,489.86 1,958,289.38 56,190.97 299,943.36 8,606.55
1987 468,448.98 13,918.12 1,954,313.66 58,064.73 333,225.91 9,900.50
1988 1,001,957.51 30,226.24 2,097,022.83 63,261.28 437,616.29 13,201.65
1989 1,082,505.89 32,895.27 2,009,105.21 61,052.84 435,901.98 13,246.22
1990 1,288,412.82 38,699.56 1,948,303.07 58,520.43 453,930.21 13,634.53
1991 1,625,302.46 47,397.44 2,063 ,876.13 60,187.23 538,866.59 15,714.55
1992 1,928,809.61 54,260.24 2,186,115.39 61,498.63 623,387.12 17,536.79
1993 2,263,499.68 63,388.06 2,407,722.24 67,426.94 694,325.06 19,444.19
1994 2,607,707.40 67,780.07 2,607,707.40 67,780.07 764,723.58 19,876.85
1995 3,751,297.93 99,166.99 2,651,281.32 70,087.63 568,378.47 15,025.30
1996 5,230,371.84 139,799.27 2,751,379.19 73,539.86 683,708.74 18,274.41
1997 6,710,859.27 179,288.27 3,044,854.48 81,346.77 835,723.45 22,327.31
1998 8,635,437.28 230,510.29 3,442,630.62 91,895.96 874,917.66 23,354.64
1999 10,543,244.70 296,865.42 3,633,388.18 102,305.06 1,109,815.23 31,248.99
2000 12,027,784.14 348,601.92 3,768,673.45 109,227.67 1,252,894.18 36,312.70
2001 12,857,577.10 378,939.95 3,900,234.21 114,948.14 1,364,923.26 40,227.17
2002 13,289,563.73 396,010.85 3,862,393.82 115,094.06 1,346,460.36 40,122.68
2003 14,098,641.93 423,837.85 3,812,435.85 114,610.66 1,284,321.74 38,609.69

n.d. No disponible

Fuente: Elaboracién propia a partir de censos industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1971 y 1976. INEGI.
Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a délares corrientes. El tipo de

cambio peso-dodlar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx
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e) Composicién Organica de Capital. Gran Industria

MILES DE DOLARES CORRIENTES

Suma de

ANO Acervos . acervos Compo,s 1.Clén
brutos Insumos Salarios brutos mas organica
insumos del capital

1970 2,606,698.8 | 5,498,807.6 | 1,445,069.2 | 8,105,506.4 5.6
1971 3,133,325.7 | 6,533,227.4 | 1,757,970.6 | 9,666,553.1 5.5
1972 3,486,054.1 7,762,239.3 | 2,138,624.7 | 11,248,293.4 53
1973 4,081,705.2 | 9,222,449.4 | 2,601,701.9 | 13,304,154.6 5.1
1974 5,660,043.8 | 10,957,349.9 | 3,165,049.4 | 16,617,393.7 5.3
1975 7,183,611.1 | 13,018,615.0 | 3,850,378.8 | 20,202,226.1 5.2
1976 7,721,923.5 | 11,356,420.6 | 4,192,865.5 | 19,078,344.1 4.6
1977 8,317,786.4 | 13,876,965.4 | 3,962,960.9 | 22,194,751.8 5.6
1978 8,647,256.3 | 19,328,368.0 | 5,400,107.8 | 27,975,624.2 5.2
1979 11,761,022.4 | 26,815,026.9 | 7,361,722.7 | 38,576,049.4 5.2
1980 16,919,813.7 | 36,594,258.1 | 10,005,362.0 | 53,514,071.7 53
1981 23,192,871.2 | 57,385,954.2 | 14,040,170.3 | 80,578,825.3 5.7
1982 19,948,516.6 | 39,096,347.4 | 9,019,277.0 | 59,044,864.0 6.5
1983 17,788,754.9 | 30,048,582.3 | 5,142,638.3 | 47,837,337.2 9.3
1984 23,014,068.8 | 34,936,786.3 | 6,254,588.3 | 57,950,855.1 9.3
1985 21,916,155.2 | 23,425,483.9 | 5,594,517.9 | 45,341,639.0 8.1
1986 21,560,638.8 | 30,493,777.6 | 5,501,866.3 | 52,054,416.4 9.5
1987 24,457,328.4 | 28,411,810.9 | 5,047,129.4 | 52,869,139.3 10.5
1988 30,478,910.1 | 36,504,208.6 | 6,265,243.0 | 66,983,118.7 10.7
1989 30,110,519.7 | 39,687,483.2 | 7,198,558.6 | 69,798,003.0 9.7
1990 30,483,432.5 | 42,542,067.4 | 7,848,998.8 | 73,025,499.9 9.3
1991 33,424,697.3 | 48,137,928.2 | 9,204,930.4 | 81,562,625.5 8.9
1992 34,827,075.6 | 56,665,469.0 | 11,182,403.1 | 91,492,544.6 8.2
1993 35,141,857.9 | 67,639,093.6 | 13,226,420.2 | 102,780,951.5 7.8
1994 37,465,519.8 | 78,709,422.9 | 14,937,409.0 | 116,174,942.7 7.8
1995 28,964,804.8 | 51,850,367.4 | 9,117,073.4 | 80,815,172.2 8.9
1996 32,990,708.1 | 57,035,992.7 | 9,291,967.5 | 90,026,700.8 9.7
1997 37,723,683.6 | 68,851,553.9 | 10,457,390.0 | 106,575,237.5 10.2
1998 37,983,953.5 | 71,865,859.0 | 10,050,587.1 | 109,849,812.5 10.9
1999 48,225,453.9 | 84,606,522.7 | 12,064,616.3 | 132,831,976.6 11.0
2000 55,488,904.1 | 96,178,193.5 | 13,983,862.4 | 151,667,097.6 10.8
2001 62,089,850.8 | 110,723,130.9 | 16,414,578.7 | 172,812,981.7 10.5
2002 65,276,693.7 | 119,860,997.9|18,117,994.7 | 185,137,691.6 10.2
2003 73,280,445.7 | 122,302,655.4 | 18,849,897.0 | 195,583,101.1 10.4

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales: Secretaria de programacion y presupuesto.
Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series
se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario
a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx. La composicién organica del capital se obtuvo de la siguiente
relacion COK=(Acervos brutos+insumos)/salarios.
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Composicion Organica de Capital en la Pequena Industria

MILES DE DOLARES CORRIENTES

Suma de . s
ANO Acervos . acervos |COMPOsicion
Insumos Salarios organica
brutos br.utos mas del capital
insumos

1970 736,479.1 2,186,798.1 538,135.7 2,923,277.2 54
1971 856,237.1 2,499,437.6 620,130.0 3,355,674.7 54
1972 908,001.5 | 2,856,774.1 714,617.6 3,764,775.6 5.3
1973 1,017,688.1 | 3,265,197.9 823,502.1 4,282,886.0 5.2
1974 1,348,140.9 | 3,732,012.8 948,977.0 5,080,153.7 54
1975 1,669,204.2 | 4,265,566.6 | 1,093,570.2 | 5,934,770.8 54
1976 1,781,461.5 | 3,461,184.8 | 1,067,567.1 5,242,646.3 4.9
1977 1,913,395.8 | 3,934,134.5 904,576.0 5,847,530.3 6.5
1978 2,374,932.8 | 5,097,077.7 | 1,105,016.5 | 7,472,010.6 6.8
1979 3,194,345.7 | 6,577,724.5 | 1,350,475.9 | 9,772,070.2 7.2
1980 4,573,344.2 | 8,349,909.4 | 1,645,437.0 | 12,923,253.6 7.9
1981 6,044,716.2 | 13,094,062.9 | 2,408,884.8 | 19,138,779.1 7.9
1982 4,739,407.9 | 8,920,824.6 | 1,614,397.9 | 13,660,232.6 8.5
1983 3,828,072.1 | 6,856,347.2 960,329.0 | 10,684,419.3 11.1
1984 4,522,296.4 | 7,971,715.1 1,218,506.8 | 12,494,011.5 10.3
1985 3,897,782.6 | 5,345,119.1 1,137,069.7 | 9,242,901.7 8.1
1986 3,569,095.8 | 6,751,711.5 | 1,105,847.1 | 10,320,807.3 9.3
1987 3,725,140.4 | 6,104,293.3 | 1,003,206.0 | 9,829,433.7 9.8
1988 4,388,010.0 | 7,610,500.9 | 1,231,527.8 | 11,998,511.0 9.7
1989 4,234,670.3 | 8,396,280.7 | 1,503,496.6 | 12,630,951.0 8.4
1990 4,214,902.2 | 9,133,033.8 | 1,741,894.2 | 13,347,936.1 7.7
1991 4,575,378.7 |10,486,895.8 | 2,170,594.2 | 15,062,274.6 6.9
1992 4,826,047.6 | 12,526,828.5| 2,801,843.5 | 17,352,876.0 6.2
1993 5,047,779.9 |15,173,421.0| 3,521,288.9 | 20,221,200.9 5.7
1994 5,710,459.5 | 16,866,140.9 | 3,796,200.2 | 22,576,600.4 5.9
1995 4,449,851.6 |10,613,145.1| 2,211,789.4 | 15,062,996.7 6.8
1996 4,963,077.0 | 11,151,788.7 | 2,151,842.6 | 16,114,865.8 7.5
1997 5,500,469.7 | 12,859,158.3 | 2,311,748.7 | 18,359,628.0 7.9
1998 5,281,722.9 |112,821,082.2 | 2,120,914.9 | 18,102,805.1 8.5
1999 6,089,907.5 |12,807,299.0 | 2,198,497.6 | 18,897,206.5 8.6
2000 6,294,537.0 | 12,353,270.7 | 2,200,494.6 | 18,647,807.6 8.5
2001 6,417,918.1 | 12,066,889.6 | 2,230,506.9 | 18,484,807.7 8.3
2002 6,062,746.0 | 11,083,744.6 | 2,126,006.7 | 17,146,490.6 8.1
2003 6,177,645.7 | 9,596,130.5 | 1,910,047.5 | 15,773,776.2 8.3

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales: Secretaria de programacién y presupuesto.
Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las
series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-dolar
bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx. La composicién organica del capital se obtuvo de la
siguiente relacion COK=(Acervos brutos+insumos)/salarios.
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Composicion Organica de Capital en la Mediana Industria

MILES DE DOLARES CORRIENTES

Suma de . s
ANO Acervos . acervos Compo,51.c1on
Insumos Salarios organica
brutos br.utos mas del capital
insumos

1970 801,524.5 2,067,382.3 506,125.6 2,868,906.8 5.7
1971 1,145,014.8 | 2,499,437.6 590,820.5 3,644,452 .4 6.2
1972 1,399,855.7 | 2,856,774.1 689,688.2 4,256,629.8 6.2
1973 1,686,602.0 | 3,265,197.9 805,100.4 4,951,799.9 6.2
1974 2,289,980.2 | 3,732,012.8 939,825.7 6,021,993.0 6.4
1975 2,804,978.8 | 4,265,566.6 | 1,097,095.8 | 7,070,545.5 6.4
1976 2,910,1138.7 | 3,461,184.8 | 1,098,976.9 | 6,371,298.5 5.8
1977 3,024,731.8 | 3,934,134.5 955,507.2 6,958,866.2 7.3
1978 3,658,956.2 | 5,097,077.7 | 1,197,714.0 | 8,756,033.9 7.3
1979 4,793,375.6 | 6,577,724.5 | 1,501,988.7 | 11,371,100.1 7.6
1980 6,622,259.0 | 8,349,909.4 | 1,877,831.2 | 14,972,168.4 8.0
1981 8,537,789.0 |13,094,062.9 | 2,760,915.6 | 21,631,851.9 7.8
1982 6,519,528.6 | 8,920,824.6 | 1,858,272.9 | 15,440,353.2 8.3
1983 5,166,353.2 | 6,856,347.2 | 1,110,147.7 | 12,022,700.4 10.8
1984 6,118,881.1 | 7,971,715.1 | 1,414,654.9 | 14,090,596.2 10.0
1985 5,293,310.0 | 5,345,119.1 | 1,325,779.9 | 10,638,429.1 8.0
1986 4.816,052.0 | 6,751,711.5 | 1,253,336.8 | 11,567,763.5 9.2
1987 5,032,819.4 | 6,104,293.3 | 1,105,226.2 | 11,137,112.7 10.1
1988 5,961,980.7 | 7,610,500.9 | 1,318,844.7 | 13,572,481.7 10.3
1989 5,757,425.0 | 8,396,280.7 | 1,601,977.8 | 14,153,705.7 8.8
1990 5,750,179.4 | 9,133,033.8 | 1,846,632.4 | 14,883,213.2 8.1
1991 6,299,930.1 |10,486,895.8 | 2,289,506.7 | 16,786,826.0 7.3
1992 6,723,714.6 |12,526,828.5| 2,940,436.4 | 19,250,543.1 6.5
1993 7,111,099.3 [15,173,421.0 | 3,676,835.4 | 22,284,520.3 6.1
1994 8,066,620.4 |16,866,140.9 | 4,896,054.3 | 24,932,761.3 51
1995 6,288,052.3 |10,613,145.1 | 3,523,428.6 | 16,901,197.3 4.8
1996 7,088,418.6 |11,151,788.7 | 4,234,057.9 | 18,240,207.4 4.3
1997 7,956,635.8 |12,859,158.3 | 5,618,385.0 | 20,815,794.1 3.7
1998 7,732,583.5 |12,821,082.2 | 6,366,763.3 | 20,553,665.6 3.2
1999 9,189,904.0 |12,807,299.0 | 6,471,354.2 | 21,997,203.0 3.4
2000 10,064,488.9 | 12,353,270.7 | 6,351,308.1 | 22,417,759.6 3.5
2001 10,804,224.9 | 12,066,889.6 | 6,312,772.9 | 22,871,114.5 3.6
2002 10,882,147.4 | 11,083,744.6 | 5,900,039.8 | 21,965,892.0 3.7
2003 11,776,493.8 | 9,596,130.5 | 5,197,663.7 | 21,372,624.3 4.1

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales: Secretaria de programacion y presupuesto.
Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series
se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario
a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx. La composicién organica del capital se obtuvo de la siguiente
relacion COK=(Acervos brutos+insumos)/salarios.
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Composicion Organica de Capital en la Micro Industria
MILES DE DOLARES CORRIENTES

Suma de . .z

ANO Acervos . acervos Compo,sllcz.on
brutos Insumos Salarios brutos mas organ{ca

. del capital

insumos
1970 182,401.6 572,169.4 149,897.1 754,571 .1 5.0
1971 228,166.2 654,305.1 171,673.9 882,471.3 5.1
1972 252,806.0 748,231.4 196,614.4 1,001,037.5 5.1
1973 289,055.3 855,641.0 225,178.2 1,144,696.4 51
1974 388,847.3 978,469.4 257,891.7 1,367,316.6 5.3
1975 479,452.8 | 1,118,929.9 | 295,357.8 1,598,382.8 54
1976 502,619.9 | 1,031,367.4 | 330,246.1 1,533,987.3 4.6
1977 531,000.4 | 1,331,681.3 | 320,500.3 1,862,681.7 5.8
1978 658,238.8 | 1,959,904.0 | 448,428.2 | 2,618,142.9 5.8
1979 886,029.8 | 2,873,106.3 | 627,699.6 | 3,759,136.1 6.0
1980 1,259,212.7 | 4,143,050.7 | 875,965.6 | 5,402,263.4 6.2
1981 1,771,733.6 | 6,497,000.6 | 1,207,083.2 | 8,268,734.2 6.9
1982 1,520,828.2 | 4,426,326.9 | 761,460.2 | 5,947,155.1 7.8
1983 1,346,028.8 | 3,401,976.3 | 426,355.7 | 4,748,005.1 11.1
1984 1,804,347.7 | 3,955,398.6 | 509,208.2 | 5,759,746.2 11.3
1985 1,802,857.7 | 2,652,136.5 | 447,270.2 | 4,454,994.2 10.0
1986 1,769,768.0 | 2,880,415.4 | 384,646.1 4,650,183.4 12.1
1987 1,872,036.5 | 2,239,130.5 | 308,560.1 4,111,167.0 13.3
1988 2,164,483.2 | 2,400,269.6 | 334,947.9 | 4,564,752.8 13.6
1989 2,049,869.8 | 3,032,085.8 | 421,220.3 | 5,081,955.6 12.1
1990 2,020,894.9 | 3,776,394.7 | 502,692.5 | 5,797,289.6 115
1991 2,200,752.1 | 4,964,974.6 | 645,257.5 | 7,165,726.8 11.1
1992 2,364,584.5 | 6,790,769.3 | 857,970.0 | 9,155,353.9 10.7
1993 2,563,788.6 | 9,418,226.3 | 1,110,717.7 | 11,982,015.0 10.8
1994 3,058,588.1 | 13,016,860.8 | 1,430,579.7 | 16,075,448.9 11.2
1995 2,5622,776.4 {10,184,496.3 | 995,789.7 | 12,707,272.7 12.8
1996 3,003,717.2 | 13,305,920.1 | 1,157,431.4 | 16,309,637.3 14.1
1997 3,601,877.0 | 19,077,340.9 | 1,485,546.5 | 22,679,217.9 15.3
1998 3,785,054.5 | 23,650,204.6 | 1,628,282.6 | 27,435,259.0 16.8
1999 4,592,662.1 | 18,483,979.6 | 1,582,425.6 | 23,076,641.7 14.6
2000 4,874,401.7 | 13,949,145.5| 1,484,938.2 | 18,823,547.2 12.7
2001 5,032,405.7 | 10,660,773.1 | 1,411,180.0 | 15,693,178.9 11.1
2002 4,770,640.0 | 7,661,390.3 | 1,261,055.7 | 12,432,030.3 9.9
2003 4,861,857.7 | 5,189,732.1 | 1,062,195.7 | 10,051,589.8 9.5

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales: Secretaria de programacioén y presupuesto.
Censos industriales 1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las
series se obtuvieron en pesos corrientes y se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-
doélar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx. La composicién organica del capital se obtuvo
de la siguiente relacion COK=(Acervos brutos+insumos)/salarios.
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Composicion Organica de Capital en el Total de la Industria Manufacturera

MILES DE DOLARES CORRIENTES

Suma de s g

ANO Acervos . acervos Compo’s:..c:.on
brutos Insumos Salarios brutos mas organ:._ca

. del capital

insumos
1965 4,298,483.2 5,995,067.9 784,030.5 10,293,551.1 13.1
1966 4,846,856.5 6,693,550.1 899,073.6 11,540,406.6 12.8
1967 4,893,284.6 7,473,412.2 1,030,997.4 12,366,696.8 12.0
1968 5,105,595.9 8,344,135.5 1,182,278.8 13,449,731.4 11.4
1969 5,349,951.8 9,316,306.3 1,355,758.1 14,666,258.2 10.8
1970 5,933,781.5 10,401,744.3 1,554,692.6 16,335,525.8 10.5
1971 6,394,409.2 12,214,554.0 1,782,817.3 18,608,963.3 10.4
1972 7,025,248.7 14,343,299.1 2,044,415.5 21,368,547.8 10.5
1973 8,103,012.7 16,843,040.6 2,344,398.7 24,946,053.3 10.6
1974 10,915,491.5 | 19,778,435.5 2,688,399.4 30,693,927.1 11.4
1975 13,483,479.9 | 23,225,409.3 3,082,876.3 36,708,889.2 11.9
1976 14,007,213.1 | 19,868,764.4 3,455,816.6 33,875,977.5 9.8
1977 14,551,394.5 | 23,809,742.4 3,362,379.0 38,361,136.9 11.4
1978 17,859,052.3 | 32,522,668.9 4,716,462.9 50,381,721.2 10.7
1979 23,773,264.9 | 44,248,650.5 6,618,819.8 68,021,915.4 10.3
1980 33,949,215.6 | 59,219,609.5 9,260,214.1 93,168,825.0 10.1
1981 46,596,695.8 | 92,700,544.4 12,200,227.5 139,297,240.2 11.4
1982 37,905,862.7 | 63,043,011.1 7,358,251.2 100,948,873.8 13.7
1983 31,447,980.9 | 48,366,964.8 3,939,092.7 79,814,945.7 20.3
1984 39,743,447.6 | 56,134,762.1 4,497,967 1 95,878,209.7 21.3
1985 36,933,599.3 | 37,571,764.3 3,777,352.7 74,505,363.6 19.7
1986 35,464,730.8 | 47,757,666.2 3,618,263.7 83,222,397.0 23.0
1987 38,631,387.9 | 43,449,985.0 3,232,957.0 82,081,372.8 254
1988 47,007,719.5 | 54,512,048.2 3,908,937.4 101,519,767.7 26.0
1989 46,052,339.6 | 60,099,925.0 4,486,543.6 106,152,264.6 23.7
1990 46,188,757.5 | 65,329,565.4 4,886,817.8 111,518,322.9 22.8
1991 50,408,158.4 | 74,963,418.1 5,725,032.2 125,371,576.4 21.9
1992 52,968,664.3 | 89,485,214.0 6,947,652.8 142,453,878.3 20.5
1993 54,246,072.7 | 108,318,186.5 | 8,209,010.7 162,564,259.2 19.8
1994 59,918,928.6 | 131,910,288.8 | 9,646,364.4 191,829,217.4 19.9
1995 46,271,382.1 | 90,939,408.1 6,126,095.0 137,210,790.2 22.4
1996 52,920,063.7 | 104,688,175.8 | 6,496,446.3 157,608,239.5 243
1997 61,190,982.1 | 132,254,578.4 | 7,607,314.3 193,445,560.5 254
1998 61,931,191.4 | 144,466,759.8 | 7,607,454.7 206,397,951.2 271
1999 66,835,457.3 | 158,049,181.1 8,855,413.4 224,884,638.4 254
2000 74,287,322.9 | 164,693,095.7 | 9,953,363.2 238,980,418.5 24.0
2001 80,790,393.7 | 176,736,599.1 11,329,737.2 257,526,992.7 22.7
2002 80,353,180.7 | 177,619,651.8 | 12,126,839.0 257,972,832.5 21.3
2003 81,156,437.6 | 168,164,953.6 | 12,234,714.8 249,321,391.2 20.4

Fuente: Elaboracién propia a partir de Censos Industriales: Secretaria de programacioén y presupuesto. Censos industriales
1966, 1971 y 1976. INEGI. Censos industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004. Las series se obtuvieron en pesos corrientes y
se trasladaron a dolares corrientes. El tipo de cambio peso-délar bancario a la venta se obtuvo en www.inegi.gob.mx. La

composicion organica del capital se obtuvo de la siguiente relacion COK=(Acervos brutos+insumos)/salarios.
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MICROINDUSTRIA

Series utilizadas en analisis multifactorial

ANO . . 2 Formacisn Horas-hombre Valor Bruto - Acervos
Remuneraciones Insumos Depreciacién brut_a de trabajadas de la_ . Productividad Netos
capital Produccién

1970 149,897.12 572,169.44 0.00 22,259.60 470,765,152.00 966,281.44 0.002053 182,401.65
1971 171,673.91 654,305.10 22,702.96 42,202.37 459,525,494.10 1,098,485.41 0.002390 205,463.27
1972 196,614.40 748,231.43 23,889.40 43,235.59 448,554,186.37 1,248,777.17 0.002784 228,916.63
1973 225,178.20 855,641.02 25,969.95 46,837.37 437,844,821.87 1,419,631.43 0.003242 263,085.40
1974 257,891.70 978,469.38 34,142.06 53,406.28 427,391,146.63 1,613,861.50 0.003776 354,705.20
1975 295,357.76 1,118,929.92 41,802.05 63,560.06 417,187,056.00 1,834,665.60 0.004398 437,650.79
1976 330,246.12 1,031,367.43 43,704.66 72,745.57 460,833,673.69 2,060,066.12 0.004470 458,915.22
1977 320,500.30 1,331,681.25 47,456.52 76,974.86 509,046,653.65 2,007,736.80 0.003944 483,543.89
1978 448,428.22 1,959,904.03 55,896.54 114,073.13 562,303,734.27 2,821,020.15 0.005017 602,342.30
1979 627,699.56 2,873,106.32 72,679.23 169,253.51 621,132,635.50 3,965,518.48 0.006384 813,350.53
1980 875,965.58 4,143,050.67 103,041.03 250,305.26 686,116,288.00 5,557,380.09 0.008100 1,156,171.67
1981 1,207,083.25 6,497,000.58 148,933.67 415,831.07 736,446,823.23 8,667,529.49 0.011769 1,622,799.95
1982 761,460.16 4,426,326.88 131,488.45 314,371.59 787,715,140.97 6,188,427.92 0.007856 1,389,339.79
1983 426,355.69 3,401,976.31 129,953.22 217,170.48 842,552,542.47 3,921,753.13 0.004655 1,216,075.57
1984 509,208.23 3,955,398.57 171,269.89 306,782.10 901,207,492.29 5,301,254.49 0.005882 1,633,077.78
1985 447,270.21 2,652,136.48 169,672.80 312,623.23 963,945,752.00 5,270,214.00 0.005467 1,633,184.94
1986 384,646.10 2,880,415.38 182,153.29 208,056.26 927,384,218.19 4,422,243.01 0.004769 1,587,614.71
1987 308,560.07 2,239,130.48 202,400.05 126,586.25 892,209,428.15 3,461,337.84 0.003880 1,669,636.47
1988 334,947.85 2,400,269.57 233,674.36 104,820.39 858,368,784.00 3,666,101.25 0.004271 1,930,808.84
1989 421,220.25 3,032,085.85 214,678.16 136,946.05 969,193,768.49 4,782,050.73 0.004934 1,835,191.62
1990 502,692.48 3,776,394.68 204,636.03 170,844.86 1,094,327,494.65 5,919,499.56 0.005409 1,816,258.90
1991 645,257.49 4,964,974.63 210,173.63 229,006.07 1,235,617,380.63 7,881,217.90 0.006378 1,990,578.52
1992 857,970.01 6,790,769.34 210,637.98 318,680.27 1,395,149,366.87 | 10,869,512.43 0.007791 2,153,946.57
1993 1,110,717.73 9,418,226.34 222,030.53 435,506.45 1,525,879,728.00 | 14,595,511.96 0.009565 2,341,758.10
1994 1,430,579.67 13,016,860.76 259,752.04 565,182.14 1,622,876,289.42 20,327,789.43 0.012526 2,798,836.11
1995 995,789.67 10,184,496.35 229,570.62 399,512.96 1,726,038,692.59 | 15,300,590.63 0.008865 2,293,205.78
1996 1,157,431.35 13,305,920.10 274,011.49 471,592.09 1,835,758,885.46 19,230,841.79 0.010476 2,729,705.73




1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003

1,485,546.52
1,628,282.57
1,582,425.61
1,484,938.19
1,411,180.03
1,261,055.67
1,062,195.75

19,077,340.86
23,650,204.56
18,483,979.61
13,949,145.50
10,660,773.12
7,661,390.28

5,189,732.08

322,217.11
335,180.55
430,023.91
465,156.12
482,942.04
459,210.74
486,792.73
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614,138.29
684,352.42
585,574.27
477,700.36
401,357.88
316,009.12
234,516.36

1,952,453,731.21
2,076,566,592.00
2,136,464,301.26
2,051,427,432.36
1,969,775,253.32
1,891,373,044.65
1,816,091,449.00

26,690,197.28
31,634,266.97
25,761,661.44
19,982,452.36
15,962,160.09
11,941,199.61
8,415,583.06

0.013670
0.015234
0.012058
0.009741
0.008104
0.006314
0.004634

3,279,659.89
3,449,873.94
4,162,638.17
4,409,245.63
4,549,463.71
4,311,429.23
4,375,065.01

Fuente: Elaboracién propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de programacion y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976.INEGI. Censos industriales
1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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PEQUENA INDUSTRIA

Series utilizadas en analisis multifactorial

Y Formacién valor
ANO Remuneraciones Insumos Depreciacién brut.a de H:z:;;}jl:g};:e Bru;:.: de Productividad A;:EZZS
capital Produccién

1970 538,135.68 2,186,798.08 0.00 80,640.56 846,383,824.00 | 3,473,772.08 0.004104 736,479.14
1971 620,130.03 2,499,437.57 93,237.73 99,417.61 840,809,146.45 | 3,962,401.74 0.004713 762,999.37
1972 714,617.64 2,856,774.12 95,697.99 123,652.12 835,271,186.31 | 4,519,763.30 0.005411 812,303.53
1973 823,502.09 3,265,197.93 100,956.29 155,063.42 829,769,701.76 | 5,155,524.76 0.006213 916,731.82
1974 948,976.98 3,732,012.78 131,215.98 195,928.91 824,304,452.54 | 5,880,714.05 0.007134 1,216,924.93
1975 1,093,570.16 4,265,566.64 160,089.66 249,267.45 818,875,200.00 | 6,707,910.32 0.008192 1,509,114.49
1976 1,067,567.09 3,461,184.82 168,146.81 286,599.51 835,582,393.08 | 6,565,262.59 0.007857 1,613,314.66
1977 904,576.04 3,934,134.47 183,573.30 302,275.53 852,630,456.53 | 5,577,227.15 0.006541 1,729,822.52
1978 1,105,016.53 5,097,077.71 216,015.65 448,241.68 870,026,345.01 | 6,830,592.15 0.007851 2,158,917.20
1979 1,350,475.94 6,577,724.52 280,222.79 665,555.12 887,777,155.06 | 8,369,369.77 0.009427 2,914,122.93
1980 1,645,436.99 8,349,909.40 398,223.78 985,211.97 905,890,128.00 | 10,223,591.55 0.011286 4,175,120.47
1981 2,408,884.76 13,094,062.93 573,979.51 1,161,066.12 | 961,636,539.58 | 16,381,659.93 0.017035 5,470,736.70
1982 1,614,397.85 8,920,824.63 470,375.65 623,162.45 |1,017,256,616.83 | 12,016,337.11 0.011812 4,269,032.28
1983 960,328.96 6,856,347.23 413,894.36 304,486.68 | 1,076,093,702.65| 7,823,502.17 0.007270 3,414,177.76
1984 1,218,506.83 7,971,715.12 487,927.31 305,881.05 |1,138,333,865.53 | 10,864,976.66 0.009545 4,034,369.11
1985 1,137,069.74 5,345,119.11 419,743.78 222,244.57 |1,204,173,936.00 | 11,097,051.05 0.009215 3,478,038.84
1986 1,105,847.13 6,751,711.48 383,601.57 232,379.93 |1,202,174,629.03 | 10,538,734.65 0.008766 3,185,494.23
1987 1,003,205.99 6,104,293.30 399,128.37 222,848.55 |1,200,178,641.53 | 9,335,904.23 0.007779 3,326,011.98
1988 1,231,527.79 7,610,500.95 457,098.84 290,779.12 | 1,198,185,968.00 | 11,191,373.35 0.009340 3,930,911.20
1989 1,503,496.61 8,396,280.72 431,222.21 341,504.40 |1,249,537,365.38 | 12,733,697.73 0.010191 3,803,448.11
1990 1,741,894.23 9,133,033.83 419,998.08 382,732.11 1,303,089,561.37 | 13,749,495.99 0.010551 3,794,904.15
1991 2,170,594.19 10,486,895.84 435,933.11 461,008.85 |1,358,936,876.96 | 15,968,221.56 0.011751 4,139,445.64
1992 2,801,843.53 12,526,828.49 435,748.84 576,427.36 |1,417,177,675.51|19,210,324.77 0.013555 4,390,298.72
1993 3,521,288.93 15,173,420.97 450,537.55 707,199.87 |1,431,568,784.00 | 22,501,185.77 0.015718 4,597,242.34
1994 3,796,200.21 16,866,140.86 507,895.65 801,303.69 |1,534,877,766.99 | 25,971,857.01 0.016921 5,202,563.87
1995 2,211,789.43 10,613,145.05 422,696.41 494,067.40 |1,645,642,029.87 | 16,201,223.88 0.009845 4,027,155.19
1996 2,151,842.62 11,151,788.75 474,649.96 508,706.59 |1,764,399,581.98 | 16,875,812.87 0.009565 4,488,427.06




1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003

2,311,748.70
2,120,914.89
2,198,497.61
2,200,494.55
2,230,506.90
2,126,006.72
1,910,047.47

12,859,158.28
12,821,082.17
12,807,298.99
12,353,270.67
12,066,889.59
11,083,744.60
9,596,130.53

520,228.80
496,851.48
578,217.28
594,839.84
601,583.82
565,249.29
594,737.82
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577,914.35
561,653.46
524,881.60
467,644.54
429,084.19
368,930.98
298,975.62

1,891,727,258.05
2,028,243,520.00
1,871,381,725.26
1,611,444,719.48
1,387,613,253.30
1,194,872,227.05
1,028,903,144.00

19,410,868.51
19,066,796.76
19,049,861.06
18,034,687.96
18,270,944.57
14,916,109.30
15,681,239.11

0.010261
0.009401
0.010180
0.011192
0.013167
0.012483
0.015241

4,980,240.88
4,784,871.40
5,511,690.22
5,699,697.12
5,816,334.31
5,497,496.71
5,5682,907.83

Fuente: Elaboracién propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976.INEGI. Censos
industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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MEDIANA INDUSTRIA

Series utilizadas en analisis multifactorial

ANO . . 2 Formacién Horas-hombre Valor Bruto . Acervos
Remuneraciones Insumos Depreciacién brut.a de trabajadas de la_ . Productividad Netos
capital Produccién

1970 506,125.60 2,067,382.32 0.00 259,702.60 647,876,944.00 3,346,982.00 0.005166 801,524.53
1971 590,820.50 2,424,915.19 97,131.13 272,049.74 650,664,350.08 3,903,077.98 0.005999 1,047,883.69
1972 689,688.22 2,844,279.75 123,618.29 287,670.07 653,463,748.62 4,551,568.47 0.006965 1,276,237.39
1973 805,100.44 3,336,169.17 147,404.01 307,811.53 656,275,191.20 5,307,804.66 0.008088 1,539,197.96
1974 939,825.70 3,913,125.89 207,195.45 334,254.43 659,098,729.65 6,189,688.35 0.009391 2,082,784.76
1975 1,097,095.84 4,589,861.44 260,000.88 369,549.12 661,934,416.00 7,218,095.68 0.010905 2,544,977.94
1976 1,098,976.92 3,774,442.70 270,473.98 403,286.55 702,701,718.52 7,106,230.57 0.010113 2,639,639.73
1977 955,507.18 4,347,929.06 287,628.47 409,171.00 745,979,802.94 6,072,357.51 0.008140 2,737,103.29
1978 1,197,714.00 5,708,995.59 332,109.98 583,976.08 791,923,303.63 7,480,819.25 0.009446 3,326,846.18
1979 1,501,988.74 7,466,538.97 420,821.21 837,610.96 840,696,378.59 9,220,094.45 0.010967 4,372,554.42
1980 1,877,831.24 9,605,735.45 572,788.15 1,200,922.49 892,473,296.00 11,329,165.23 0.012694 6,049,470.84
1981 2,760,915.62 15,063,409.49 798,360.00 1,427,777.57 932,093,652.65 17,781,670.17 0.019077 7,739,429.02
1982 1,858,272.88 10,262,516.31 619,894.92 771,708.79 970,081,019.17 12,776,355.03 0.013170 5,899,633.63
1983 1,110,147.67 7,887,541.58 532,817.55 382,925.71 1,009,616,556.32 8,148,099.03 0.008070 4,633,535.63
1984 1,414,654.87 9,170,660.77 625,124.74 385,894.19 1,050,763,359.61 | 11,084,193.85 0.010549 5,493,756.39
1985 1,325,779.94 6,149,024.81 536,474.39 279,580.98 1,093,587,096.00 | 11,089,274.20 0.010140 4,756,835.60
1986 1,253,336.82 7,536,198.86 488,068.68 291,536.02 1,043,921,082.47 | 10,792,950.41 0.010339 4,327,983.32
1987 1,105,226.24 6,610,944.06 506,699.58 276,698.90 996,510,685.26 9,798,605.51 0.009833 4,526,119.86
1988 1,318,844.68 7,997,070.96 580,159.42 357,449.68 951,253,464.00 12,037,808.86 0.012655 5,381,821.33
1989 1,601,977.85 8,838,566.45 545,840.93 431,109.14 987,186,203.54 13,590,883.90 0.013767 5,211,584.09
1990 1,846,632.40 9,631,349.06 531,049.55 496,984.21 1,024,476,269.84 | 14,561,598.51 0.014214 5,219,129.86
1991 2,289,506.74 11,078,888.38 552,700.01 615,515.16 1,063,174,934.67 | 16,780,617.23 0.015783 5,747,230.14
1992 2,940,436.38 13,257,680.21 555,699.09 791,708.25 1,103,335,406.58 | 20,031,579.55 0.018155 6,168,015.55
1993 3,676,835.40 16,087,445.58 579,280.24 1,001,354.71 | 1,109,106,576.00 | 23,281,716.78 0.020991 6,531,819.05
1994 4,896,054.27 21,743,343.04 657,886.47 1,149,954.94 1,195,470,024.39 | 33,148,902.60 0.027729 7,408,733.96
1995 3,523,428.65 16,636,490.10 551,739.34 720,123.93 1,288,558,385.77 | 25,507,654.85 0.019795 5,736,312.94
1996 4,234,057.93 21,255,393.57 626,142.86 753,059.30 1,388,895,312.86 | 32,775,095.43 0.023598 6,462,275.77
1997 5,618,385.04 29,801,914.88 694,169.41 868,672.73 1,497,045,233.95 | 46,502,980.35 0.031063 7,262,466.40
1998 6,366,763.32 36,129,614.08 671,100.41 857,673.39 1,613,616,528.00 | 56,346,911.04 0.034920 7,061,483.05




1999
2000
2001
2002
2003

6,471,354.22
6,351,308.13
6,312,772.91
5,900,039.78
5,197,663.72

36,717,152.48
36,030,161.40
35,805,718.68
33,459,263.09
29,471,267.49

791,819.27
854,761.48
906,480.74
909,677.49
1,033,207.27
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965,370.69
1,036,153.19
1,145,308.59
1,186,480.81
1,158,612.43

1,767,517,300.02
1,806,915,125.94
1,847,191,126.39
1,888,364,875.83
1,930,456,385.00

56,704,559.70
55,100,735.55
54,223,279.80
50,175,528.91
43,763,958.84

0.032081
0.030494
0.029354
0.026571
0.022670

8,398,084.72
9,209,727.44
9,897,744.12
9,972,469.94
10,743,286.53

Fuente: Elaboracién propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976.INEGI. Censos
industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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GRAN INDUSTRIA

Series utilizadas en analisis multifactorial

ANO . . 2 Formacién Horas—-hombre Valor Bruto - Acervos
Remuneraciones Insumos Depreciacién brut.a de trabajadas de 1a. ) Productividad Netos
capital Produccién

1970 1,445,069.20 5,498,807.60 0.00 436,409.40 1,442,455,872.00 | 9,074,810.64 0.006291 2,606,698.82
1971 1,757,970.60 6,533,227.42 295,499.66 529,928.74 1,503,774,162.16 | 10,804,907.03 0.007185 2,837,826.05
1972 2,138,624.66 7,762,239.30 321,088.92 644,553.63 1,567,699,071.19 | 12,864,843.19 0.008206 3,164,965.21
1973 2,601,701.89 9,222,449.36 353,887.35 785,205.26 1,634,341,405.55 | 15,317,502.49 0.009372 3,727,817.89
1974 3,165,049.41 10,957,349.92 483,930.94 957,977.39 1,703,816,682.03 | 18,237,756.89 0.010704 5,176,112.89
1975 3,850,378.80 13,018,614.96 607,845.74 1,170,419.93 | 1,776,245,328.00 | 21,714,752.56 0.012225 6,575,765.38
1976 4,192,865.51 11,356,420.57 643,582.38 1,299,328.05 | 2,026,711,983.08 | 23,990,037.61 0.011837 7,078,341.10
1977 3,962,960.88 13,876,965.36 707,281.13 1,392,933.54 | 2,312,496,701.67 | 23,004,264.42 0.009948 7,610,505.31
1978 5,400,107.80 19,328,367.98 847,012.66 2,049,363.42 | 2,638,579,650.14 | 31,802,375.67 0.012053 7,800,243.60
1979 7,361,722.67 26,815,026.94 1,125,760.37 3,019,598.99 | 3,010,643,243.33 | 43,985,056.63 0.014610 10,635,262.07
1980 10,005,362.05 36,594,258.07 | 1,618,793.48 4,432,540.65 | 3,435,171,168.00 | 60,649,479.78 0.017655 15,301,020.18
1981 14,040,170.34 57,385,954.16 | 2,399,020.83 6,648,600.75 | 3,594,473,043.30 | 95,506,099.88 0.026570 20,793,850.33
1982 9,019,277.03 39,096,347.40 | 2,009,533.87 4,518,445.93 | 3,748,057,253.57 | 68,848,569.70 0.018369 17,938,982.70
1983 5,142,638.34 30,048,582.29 | 1,888,996.49 2,864,872.46 | 3,908,203,791.45 | 44,052,812.50 0.011272 15,899,758.46
1984 6,254,588.26 34,936,786.30 2,407,647.87 3,604,060.20 | 4,075,193,051.26 | 60,124,412.42 0.014754 20,606,420.93
1985 5,594,517.85 23,425,483.87 2,275,965.34 3,221,685.54 | 4,249,317,408.00 | 60,350,273.95 0.014202 19,640,189.82
1986 5,501,866.32 30,493,777.62 2,283,637.53 3,089,748.05 | 3,806,592,354.39 | 56,268,268.35 0.014782 19,277,001.25
1987 5,047,129.37 28,411,810.91 2,572,149.79 2,662,790.21 | 3,409,993,643.97 | 48,936,723.31 0.014351 21,885,178.64
1988 6,265,242.96 36,504,208.60 | 3,115,247.12 3,131,540.53 | 3,054,715,496.00 | 57,592,416.51 0.018854 27,363,662.99
1989 7,198,558.62 39,687,483.24 | 3,046,055.44 3,189,666.24 | 3,093,705,538.29 | 63,623,570.04 0.020565 27,064,464.30
1990 7,848,998.82 42,542,067.38 | 3,027,615.20 3,116,219.73 | 3,133,193,245.06 | 66,700,925.18 0.021288 27,455,817.29
1991 9,204,930.43 48,137,928.21 3,166,299.47 3,268,508.86 | 3,173,184,968.44 | 75,211,319.88 0.023702 30,258,397.86
1992 11,182,403.10 56,665,468.99 3,137,432.48 3,564,262.22 | 3,213,687,141.65 | 87,850,239.24 0.027336 31,689,643.09
1993 13,226,420.25 67,639,093.61 3,141,905.08 3,837,749.52 | 3,152,642,320.00 | 99,906,841.16 0.031690 31,999,952.82
1994 14,937,408.99 78,709,422.89 3,304,516.18 5,103,615.93 | 3,553,652,318.08 | 123,292,634.02 0.034695 34,161,003.62
1995 9,117,073.36 51,850,367.41 2,656,332.09 3,715,082.59 | 4,005,670,011.36 | 82,229,236.25 0.020528 26,308,472.69
1996 9,291,967.52 57,035,992.75 | 3,003,572.63 4,938,161.20 | 4,515,183,479.90 | 91,577,216.51 0.020282 29,987,135.43
1997 10,457,390.04 68,851,553.88 | 3,394,819.05 6,230,774.90 | 5,089,506,074.99 | 112,619,089.29 0.022128 34,328,864.55




1998
1999
2000
2001
2002
2003

10,050,587.13
12,064,616.31
13,983,862.35
16,414,578.65
18,117,994.65
18,849,896.97

71,865,858.97
84,606,522.70
96,178,193.46
110,723,130.88
119,860,997.93
122,302,655.42

3,414,690.56
4,296,693.55
4,803,922.79
5,177,901.29
5,215,847.74
5,838,885.88
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7,898,308.82
6,616,188.80
6,333,571.02
5,949,921.83
5,567,680.85
4,904,487.04

5,736,881,392.00
5,951,528,290.92
5,762,247,049.94
5,5678,985,672.50
5,401,552,704.05
5,229,762,779.00

118,273,945.79
137,005,993.54
153,243,333.72
173,585,157.99
184,893,386.06
185,630,198.36

0.020616
0.023020
0.026594
0.031114
0.034230
0.035495

34,569,262.96
43,928,760.36
50,684,981.33
56,911,949.56
60,060,845.95
67,441,559.83

Fuente: Elaboracién propia a partir de datos de Censos Industriales. Secretaria de programacién y presupuesto. Censos industriales 1966, 1971 y 1976.INEGI. Censos
industriales 1981, 1989, 1994, 1999 y 2004.
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