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INTRODUCCION

La economia mexicana ha trascendido a través de diversos cambios en el entorno social,
econdémico y politico, que ha forjado la estructura econémica actual. Los tres grandes
sectores han sido influidos por las politicas econdémicas implementadas por los
gobiernos en turno, sin embargo el impulso al sector industrial, es el elemento
caracteristico que se ha mantenido en el transcurso del tiempo.

La economia mexicana, al igual que muchas naciones de Latinoamérica y del Este
de Asia, ha enfocado la instrumentacion de las politicas econémicas al desarrollo de su
sector industrial desde hace mas de medio siglo; anteponiendo este desarrollo al de otros
sectores y aun al de mejorar las condiciones sociales. La naturaleza de este enfoque
radica en la importancia que posee el sector industrial para una economia poco
desarrollada, éste impulsa la generacion de demanda y oferta hacia los demas sectores,
propiciando incrementos en la produccion de la economia en general.

La actividad industrial entonces ha sido resaltada por su contribucion al
crecimiento de los paises; comportamiento respaldado por medio de modelos que la
emplean como eje central, enfocando su capacidad para impulsar la demanda hacia los
otros sectores. De esta manera se puede explicar que el proceso de industrializacion de
Ameérica Latina, en su primera etapa, estuvo ampliamente influenciado por los
planteamientos y recomendaciones provenientes de la CEPAL, que encontraba en la
formacion de una estructura productiva interna el mecanismo adecuado para salir del
proceso de dependencia econdmica, en el que se encontraban las economias no
desarrolladas, con respecto a los paises desarrollados.

Por muchos afios, el objetivo de estas politicas fue el incremento de la produccién
a través de la sustitucién de importaciones, pero también el aumentar de manera
paulatina la productividad y la capacidad de generacion de bienes de capital
manteniendo un ampliamente aceptado enfoque centro-periferia. El resultado de este
mecanismo de fomento fue el formar las estructuras productivas necesarias para la
sustitucion de una amplia cantidad de bienes, no obstante la estructura de proteccion
creada durante estas décadas incentivo la generacion de estructuras no benéficas para el
mantenimiento exitoso del proceso de sustitucion, favoreciendo la falta de elementos de
competitividad de la industria nacional.

Esta falta de elementos de competitividad se presentd, en mayor medida con la
transicion hacia la apertura econémica, enfatizada durante la década de los ochenta, con



la que México buscaba regresar a la senda de la estabilidad y del crecimiento; en este
enfoque la industria volvia a ser la parte esencial con la diferencia que ahora tendria un
sesgo hacia la generacion de bienes exportables impulsando las estructuras internas y la
mejora de la competitividad al confrontar a la industria nacional con la competencia
externa.

En ambos periodos la industria desempefid un papel preponderante en la
formacion y mantenimiento del crecimiento econdémico en México, pero con la apertura
econdémica se buscaba dinamizar aquellas estructuras productivas que habian perdido
fuerza en los afios posteriores al fin del “desarrollo estabilizador”. La apertura comercial
tendria como efecto directo no solo el aumento en la produccién sino también un
incremento en la productividad y México tendria una mejor forma de insertarse pujante
mercado mundial.

Aunque, a veinte afos de iniciado el proceso de apertura comercial y ante varias
medidas de profundizacion, como la firma de tratados de libre comercio con varias
naciones, los resultados parecen no haber sido los esperados o por o menos con la
fuerza necesaria para que perduren y se hagan presentes en la industria nacional.

Muchos analisis han documentado la existencia de un crecimiento en la
productividad asi como un aumento de las exportaciones a partir de la apertura
comercial, con una mayor participacion de los bienes manufacturados con respecto a los
bienes petroleros, pero esto no quiere decir que se hayan formado las estructuras
industriales que inserten a las empresas exportadoras con las dedicadas a la produccion
netamente interna y que hayan tenido beneficios para el incremento de la productividad.
La productividad se ha incrementado, en el marco del proceso de apertura comercial, sin
embargo no es del todo claro que parte de este crecimiento ha estado ligado al
comportamiento de la tasa del producto y cual puede ser la direccionalidad adecuada
entre estas dos tasas de crecimiento de estas dos variables.

La productividad esta ligada al crecimiento del producto, pero también el
incremento del producto significa un incremento de la productividad, por tal motivo un
planteamiento que se apoye en estas caracteristicas puede ser pertinente. Por tal motivo
me propongo revisar cual ha sido la parte correspondiente del efecto de la
productividad, el producto y las exportaciones, a partir de la utilizacion de la relacion de
Kaldor-Verdoorn, en la economia mexicana. Para ello, se toma en cuenta la

participacion de las exportaciones debido a que es un indicador del nivel de relacién que



mantiene México con el resto del mundo y juega un papel fundamental en la nueva
estructura industrial nacional®.

Con base en lo anterior, en la tesis se plantea en primera instancia un marco
tedrico que contempla los postulados tedricos que dieron origen a las reformas
planteadas en la liberalizacion comercial pero también se presentan los postulados que
mantienen un contraste de estos; en los cuales la linea de pensamiento respaldada por
Kaldor, Verdoorn, Thirlwall, Myrdal, Prebisch, Singer y Noyola conforman una
alternativa de analisis a la frecuentemente empleada en el ““Main Stream”.

En segundo termino se ofrece una semblanza de hechos historicos que han dado
forma a la estructura econdémica actual, poniendo un particular énfasis en la actuacion
del sector industrial como mecanismo para fomentar el crecimiento econdémico, pero
también en las dos peculiaridades que son el centro de la tesis: la participacion de la
productividad y el efecto que ha mantenido el sector externo en los Gltimos afios.

Para tener un andlisis que ofrezca un marco mas completo, en el tercer capitulo se
hace uso de un modelo del tipo VAR (Sims, 1980) que integra los elementos
focalizados en la tesis y que es una muestra de los planteamientos de Kaldor, los cuales
han sido fundamentados a lo largo de varias décadas, y que contemplan los elementos
necesarios para la prueba de mi hipoétesis.

Finalmente se establecen las conclusiones generales que son el resultado de la
estructuracion del planteamiento tedrico, nuestra revision historica y de los resultados
encontrados en la prueba de las leyes de Kaldor y el empleo de la metodologia VAR,
manteniendo al sector industrial como el elemento primordial para analizar

caracteristicas de la Economia Mexicana en las ultimas décadas.

1 Es conveniente recordar que la hipétesis es que: El proceso de liberalizacion comercial en México, fomentado en la década de los
ochenta, ha mantenido efectos positivos reducidos para la productividad del sector industrial manufacturero (efecto Kaldor-
Verdoorn), propiciado por un baja participacion causal de a tasa de crecimiento de la produccion del sector junto con la del sector
exportador, lo cual se ha reflejado en el bajo desempefio de la tasa de crecimiento de la economia en general, a pesar de que el
sector exportador a lo largo del periodo, ha presentado tasas de crecimiento positivas



CAPITULO 1
EL SECTOR INDUSTRIAL Y EL CRECIMIENTO ECONOMICO.
ASPECTOS TEORICOS.

El desarrollo de la sociedad humana ha supuesto el incremento de la complejidad de las
relaciones que existen entre los individuos. Este fendmeno ha trascendido a las unidades
econdémicas que han obtenido un mayor grado de especializacion. El efecto directo de la
especializacion es visto en la mayor cantidad de bienes y servicios que puede disponer la
sociedad para satisfacer sus necesidades crecientes, ya que los recursos productivos
disponibles se asignan de una mejor manera.

Es la existencia de las relaciones entre los individuos lo que da sustento al
crecimiento econdmico, que es resultado de un proceso complejo de interaccién entre
incrementos de la demanda inducidos por incrementos en la oferta y de incrementos en la
oferta generados como respuesta al incremento de la demanda; cambios que se sustentan en
la actuacién y disponibilidad de factores de la produccién. La reaccion generada serd mas
rapida cuanto més rapido sea el incremento de la demanda que se orienta a mercancias que
tengan una gran respuesta de oferta, 0 sea posean mayor elasticidad a ésta, y cuanto mayor
sea la respuesta de demanda inducida por incrementos en la produccion.

El estudio de la naturaleza del crecimiento del producto ha tenido un largo desarrollo
desde los afios cuarenta, la naturaleza de éste y los determinantes que lo generan han estado
presentes en su estudio tedrico. Como cualquier problema econdmico, las teorias acerca del
comportamiento del crecimiento del producto han sido influenciadas por corrientes de
pensamiento econdémico, las cuales enmarcan determinantes de diferente tipo y
restricciones al crecimiento de naturaleza distinta.

Uno de los estudios mas influyentes acerca de crecimiento lo formulé R. Harrod en su
"Essay in Dynamic Theory" de 1939, en el cual encontraba las causas del crecimiento
econdémico y la ocurrencia de ciclos en las decisiones que toman los agentes econémicos:
empresarios y trabajadores de manera ex-post y ex-ante; las cuales de forma muy inusual
corresponden a las cantidades de inversion y de salarios que son necesarias para que la
economia crezca a la tasa de crecimiento garantizada (potencial) originando periodos de

ascenso y descenso en la tasa de crecimiento de los paises.



En otra linea de pensamiento y con una gran influencia se encuentra el modelo de
crecimiento de Solow; el que parte de una funcién de produccion de tipo Cobb-Douglas que
incorpora capital y niveles de trabajo eficiente, caracterizada por la existencia de
rendimientos constantes en la economia. El resultado del modelo de crecimiento tiende
hacia el estado estacionario, y es solo a través de la implementacion de mejoras en la
tecnologia, que son exdgenas, que se puede sacar a los paises del estado estacionario.

En los modelos de crecimiento economico, el cambio en el nivel de produccion es la
variable tomada en cuenta para analizar el comportamiento de la economia, debido a que
muestra la cantidad de bienes y servicios que estuvieron disponibles para la sociedad en un
lapso de tiempo, donde los determinantes asociados a su comportamiento son los
principales factores a tomar en cuenta para el desarrollo de estudios y modelos al respecto.

El crecimiento de cada uno de los sectores que componen la economia de un pais esta
influenciado por los mismos factores que afectan a la economia en su conjunto sin embargo
a cada uno de ellos les corresponde un desarrollo particular en torno a la disponibilidad de
factores. Por ejemplo en el sector manufacturero, los factores que intervienen en su
crecimiento y desarrollo se relacionan principalmente con la demanda; estos son: el
consumo, la inversién y el comportamiento del sector externo.

En la manufactura, la demanda proveniente del consumo interno afectara el
comportamiento de la industria debido a que muchos de los productos que se elaboran estan
relacionados con el nivel del ingreso real de los consumidores y la elasticidad ingreso de la
demanda de los productos manufactureros, que varia conforme el ingreso aumenta. Cuando
los niveles de ingreso para la mayor parte de la poblacién son muy bajos' una alta
proporcidn del ingreso es gastado en la adquisicion de los bienes de consumo inmediato,
por lo cual la elasticidad ingreso de la demanda hacia productos de origen industrial es muy
baja y no hay suficiente demanda interna para que los productores nacionales tengan los
incentivos necesarios para incrementar su produccion® reduciendo la tasa de crecimiento a
la que este sector puede acceder.

El otro factor es la inversion; debido a que es la peculiaridad de un sector industrial
altamente desarrollado que éste provea los bienes que se demandan dentro del pais y que el

Como lo seria cuando existe una alta concentracion del ingreso como en los paises latinoamericanos.
Este fue uno de los sustentos de la proteccion al mercado interno que sustentaba la hipdtesis de industrias infantes.



gasto en capital se dirija hacia los sectores productores nacionales en forma de demanda
interna. A partir de que un pais obtiene el estado de industrializacion ajustandose a sus
necesidades en planta y maquinaria (se especializa en la produccion de bienes de capital) y
no se ajusta en los de bienes de consumo, la tasa de crecimiento de la demanda por los
productos provenientes del sector primario tendra una mayor pendiente, incrementando su
demanda.

El comportamiento del sector externo afecta el desempefio de la industria
manufacturera de diversas formas debido a que muchos de los componentes de la demanda
externa de manufacturas nacionales tienden a influir en el comportamiento de la tasa de
crecimiento. Por ejemplo, ante procesos de apertura comercial e integracion econémica, la
relacion del comportamiento de las industrias de una nacién en particular esta fuertemente
dirigida por la elasticidad ingreso de la demanda de los bienes producidos por la industria
local. Por otro lado, si la mayor parte de los insumos provienen del exterior (son
importados), una variacion en su precio puede ser un factor provoque un cambio en la
demanda.

Los diferentes sectores en los cuales se descompone una economia tienen una
diferente participacion en la formacion del producto nacional y por lo tanto, en el
crecimiento econdmico; aunque es el sector manufacturero el que posee una mayor
influencia en el desempefio de éste crecimiento debido a que muchas de las actividades
pertenecientes a los otros sectores tienen una relacién directa e indirecta con su
comportamiento. Por ello, las diferentes teorias que se han desarrollado para explicar la
naturaleza del crecimiento econémico han centrado su atencion en el estudio del desarrollo
de las actividades del sector industrial, debido a que se le considera un centro de generacion
de actividad para el resto de la economia.

En el siguiente capitulo se hara referencia a algunas de teorias que toman en cuenta la
participacion del sector industrial en el crecimiento economico. En la primera parte se
presenta el estudio desarrollado por Nicolas Kaldor, el cual establece un enlace entre el
crecimiento econdémico de la economia en su conjunto y el comportamiento de la

productividad en el sector manufacturero. Sin embargo, para que el analisis fuera completo



también se presentan las criticas formuladas por algunos tedricos hacia el planteamiento
propuesto en las llamadas “leyes de Kaldor™?,

En segundo lugar, se presentan las formulaciones teoricas establecidas a través de la
hipétesis Prebisch-Singer-Noyola, haciendo referencia al comportamiento del sector
industrial en los paises pertenecientes a la periferia y el centro, cuando se establecen
relaciones comerciales entre si, tomando como punto central los bienes que se producen en
ambas industrias; posteriormente se presenta un apartado tedrico referente a las propuestas
gue han tomado como base el Teorema Heckscher-Ollin, centrandose en el comercio de
exportaciones como metodo para incentivar el crecimiento econdémico, principalmente en
los paises no desarrollados.

Finalmente se establecen algunas reflexiones en torno a los modelos presentados y las
conclusiones preeliminares de las teorias referentes al sector industrial, su enlace con las

exportaciones y el crecimiento econémico.

1. Kaldor y el estudio del crecimiento econémico.
Adam Smith en su libro “Ensayo sobre la naturaleza y las causas de la riqueza de las
naciones” de 1776, argument6 que los rendimientos por unidad de trabajo, que puede ser
Ilamado productividad, dependen de la division del trabajo, para la extension de la
especializacion y la divisién de la produccion dentro de muchos diferentes procesos, pero él
enfatizd la interrelacion de factores dinamicos y estaticos que causan rendimientos y que se
manifiestan con un incremento en la escala de las actividades industriales; una mayor
division del trabajo es mas productiva particularmente, por que genera mas habilidades y
know-how; més experiencia en los campos y como consecuencia final mas innovaciones en
el disefio.

A este respecto, el planteamiento hecho por J. P. Verdoorn en su estudio de 1949,
acerca de la tasa de crecimiento en algunos paises en el periodo entreguerras y su relacion
con el desempefio del crecimiento del sector industrial en particular; es uno de los primeros

lineamientos acerca de los determinantes del crecimiento y la forma en la cual estos se

3 En todo este trabajo se emplea la terminologia “ley de Kaldor” refiriéndonos a los hechos estilizados presentados por Nicolas Kaldor en
sus articulos correspondientes al estudio de la demanda, como mecanismo que dirige el crecimiento econdmico y que han sido utilizados
en la construccion de algunos modelos de caréacter postkeynesiano en las Gltimas décadas después de la presentacion de “Causes of the
slow rate of growth of the United Kingdom” en 1966.



relacionaban con otros sectores menos dindmicos en la economia. En su articulo se revisa la
relacion entre los cambios en la productividad y el crecimiento industrial para un numero
de paises después de la segunda guerra mundial, por medio de la utilizacion de datos
nacionales proporcionados para el crecimiento de la productividad y el producto para 15
paises y por medio del establecimiento de una regresion entre estos se establecié una
amplia y positiva relacion entre las dos tasas de crecimiento.

La relacion encontrada por Verdoorn, que después fue contemplada como una ley por
Kaldor (1966), indica que la tasa de crecimiento de la productividad serd directamente
marcada por la tasa de crecimiento del producto en el mismo sector. La naturaleza de esta
relacion contemplaba la existencia de rendimientos crecientes a escala en este sector, que
no eran evidentes o por lo menos importantes en los otros dos sectores. El sector agricola
no era un sector en el que el aumento de la productividad representara importantes avances
en la tasa de crecimiento del producto, lo cual estaba ampliamente relacionado y justificado
con la ley de rendimientos decrecientes propuesta por Ricardo desde el siglo XIX; por el
contrario el sector industrial si presentaba incrementos importantes cuando la productividad
de la fuerza de trabajo se incrementaba.

Nicolas Kaldor en 1966, en su estudio hecho para determinar cuales eran las causas
del lento crecimiento de Inglaterra, planted que existia una relacion entre el crecimiento de
la industria manufacturera y el comportamiento de la productividad del trabajo, que no
estaba relacionado con el avance tecnologico en la industria. Kaldor justificd esta
aseveracion debido a que, como sucede actualmente, las compafiias transnacionales
trasladan los procesos productivos de un pais a otro y en muchos casos estos procesos
comparten el mismo nivel tecnoldgico entre plantas, pero a pesar de ello presentan
diferentes niveles de crecimiento.

Por el contrario, la teoria convencional considera que la tasa de crecimiento de la
productividad en la manufactura reduce los precios via disminucién de los costos relativos,
entonces se tendria que esperar que ante la existencia de empresas establecidas en
diferentes paises (en el momento actual mucho méas que en la década de los sesentas cuando
Kaldor hizo su andlisis), éstas posean tasas de productividad similares, debido a que
comparten la misma tecnologia, el mismo sistema de produccion y estandares de calidad;

sin embargo, como Kaldor lo identifico, existen diversos niveles de productividad en la



misma empresa a pesar de que compartan el mismo nivel tecnoldgico. Esta diferencia
tendria que estar relacionada con la existencia de economias de escala y el efecto de los
rendimientos crecientes en el sector provenientes de la formacion de cadenas productivas y
del efecto aprendizaje que tengan los trabajadores del sector industrial.

Por supuesto, el aprendizaje que el trabajador obtiene, producto de la experiencia
cuando hay una division del trabajo, le permite asociarse de mejor manera a los bienes de
capital en el proceso de produccion, lo que quiere decir que la productividad tiende a crecer
mas rapidamente cuanto mas rapidamente se expande el “producto acumulativo”. Con esta
premisa, Kaldor noté entonces la existencia de tres leyes o regularidades en torno al
crecimiento de la economiay a la productividad

Bajo este marco la idea de que la demanda determina el crecimiento econdémico fue
presentada por Kaldor basdndose en el estudio de los factores que estaban deteniendo el
crecimiento de la economia de Inglaterra; en su estudio reconocia, como fuente del
crecimiento economico, a las fuerzas de la demanda que impulsaban una mayor oferta y
viceversa, convirtiéndose en un enlace entre los determinantes del crecimiento econémico.
Sin embargo, identificd que de alguna manera en su pais no se estaban comportando de una
manera satisfactoria, reflejandose en la tasa de crecimiento del producto total que no habia
tenido importantes avances desde inicios de la década de los cincuenta y que diferia al
comportamiento del crecimiento en otros paises pertenecientes a la OCDE.

Kaldor argument6é que la tasa de crecimiento estaba relacionada con tres “hechos

estilizados™

, los cuales conducian al crecimiento del producto por dos vias: la demanda
interna y la existencia de rendimientos crecientes a escala presentes en el sector industrial.
El sector industrial como parte fundamental en la generacion del producto en la Gran
Bretafia impulsaba a su vez el desarrollo y crecimiento de otros 2 sectores: los servicios y la
agricultura, debido a que mientras tuviera un desempefio favorable continuaria demandando
mercancias y servicios, impulsando el crecimiento de estos, estableciendo una especie de
encadenamiento que impulsaba la tasa de crecimiento de la economia en su conjunto.

Lo que Kaldor present6 en otras palabras era una relacion de causalidad acumulativa
(en palabras de G. Myrdal) de manera positiva, la cual propiciaba encadenamientos entre

industrias, que permitian alcanzar mayores tasas de crecimiento. Kaldor suponia que en la

* Posteriormente llamadas leyes de Kaldor.



economia de Gran Bretafia se presentaba una especializacion en los sectores, y via los
efectos de aprendizaje y la existencia de rendimientos crecientes en el sector industrial
permitian obtener mayores tasas de crecimiento.

La existencia de rendimientos crecientes a escala en los demés sectores de la
economia no estaban presentes de una forma clara, puesto que como se ha reconocido
desde el estudio presentado por David Ricardo en su libro “Principios de economia politica
y tributacion” de 1817, el sector agricola presenta rendimientos decrecientes a escala, a
pesar de que se hayan introducido mejoras tecnoldgicas, por el caracter fijo del factor tierra.
Con respecto al sector servicios, los efectos de una posible existencia de rendimientos
crecientes estaban mas difusos, ya que al ser un sector con la produccion de bienes
intangibles no hace posible una medicidn aceptable que respalde su existencia.

Por este motivo, Kaldor establecid una ecuacion en donde identificd la existencia de
una correlacién entre la tasa de crecimiento del PIB y la tasa de crecimiento de la industria
manufacturera, aunque asi como Verdoorn lo hizo en 1949, reconocid que esto era facil de
esperar debido que la manufactura representa una proporcion muy grande en la
composicion del producto, por lo cual para evitar la existencia de una relacion espuria o de
la estimacion de una identidad, Kaldor utilizo la relacion entre la tasa de crecimiento del
empleo y de la productividad para hacer un cambio de parametros e identificar los efectos
que tenia la tasa de crecimiento de la produccién en el sector manufacturero con respecto a
la tasa de crecimiento de la productividad de la economia en su conjunto.

En la vision de Kaldor, el mas significativo hallazgo fue que el coeficiente obtenido a
partir de hacer la regresion de la productividad con respecto al crecimiento de la industria
manufacturera fue muy inferior a 1, llevandolo a concluir que altas tasas de crecimiento
estan asociadas con rapidas tasas de industrializacion, y es debido a que la causalidad corre
desde la industria manufacturera hacia el PIB y para ser mas especifico va desde la tasa de
crecimiento de la manufactura a la tasa de crecimiento del PIB por trabajador, que es la
productividad total, por medio de los siguientes mecanismos:

e La tasa de crecimiento de la productividad aumenta por causa del crecimiento del
producto.
e El crecimiento del empleo en la manufactura es una causa del incremento en la tasa de

productividad en otros sectores. Esto es por la existencia de rendimientos constantes o



decrecientes a escala existentes en los otros 2 sectores de la economia; por la absorcién
del superavit de fuerza de trabajo proveniente del sector agricola y en el sector
comercio, por el incremento de bienes provenientes de la manufactura y que necesitan
ser comerciados.

La apreciacion de la que la tasa de crecimiento del sector manufacturero y de la
productividad estan relacionadas y mantienen un caracter complementario, para algunos
economistas era solamente el reflejo de que al incrementarse la productividad, los costos
relativos y los precios disminuyen aconteciendo un aumento en el crecimiento de la
demanda por bienes més baratos, mientras que la economia tiene un mayor ingreso por la
expansion del sector industrial.

Kaldor refutd esta aseveracion ya que para ello tendria que suponerse que existe una
elasticidad precio de la demanda para todos los productos que componen el sector
manufacturero completamente elastica (>1), y que los cambios en la productividad no se
ven reflejados plenamente en los salarios, de esta manera si el incremento de la
productividad en cada industria fuera autonomo seria necesaria la utilizacion de la hipétesis
de que un cambio en la productividad es originado por la aparicion de algun progreso en la
ciencia y la tecnologia aplicada a la produccion, que reduciria los precios relativos,
convirtiéndola en la Unica causa de incrementos en la tasa de crecimiento del producto
total®.

Por lo cual del estudio planteado por Kaldor con respecto a los cambios en la productividad
establecio lo siguiente:

e Primera ley:
La primera ley de Kaldor no s6lo plantea que el crecimiento del producto total de la
economia esta positivamente correlacionado con el crecimiento del producto
manufacturero, como es natural ya que este representa una gran parte del primero, sino que
estd relacionado de una forma causal debido a que en la industria manufacturera existen

caracteristicas que la hacen tener un efecto impulsor de la economia en su conjunto.

5 . .
Como de alguna manera es explicado via el modelo de Solow.



e Segunda ley
El crecimiento de la productividad en la manufactura estd positivamente relacionado al
crecimiento del producto manufacturero por causa de rendimientos crecientes a escala,
estaticos y dinamicos.

e Terceraley
Que plantea que habra una relacion negativa entre el crecimiento de la productividad del
trabajo en la economia y la tasa de crecimiento del empleo en el sector no manufacturero ya
que muchas de las actividades fuera del sector manufacturero estan sujetas a rendimientos
decrecientes en particular las actividades relacionadas a la agricultura y algunas actividades
de servicios.

El centro de importancia de estas leyes, sobretodo de la segunda, radica en la
existencia de un efecto, proporcionado por el crecimiento de la productividad de uno de los
sectores que afecta el desempefio de la economia en su conjunto. El efecto proporcionado
por el incremento de la productividad implica la formacion de economias de escala en ese
sector y mas importante aun, implica la existencia de rendimientos crecientes en la
industria.

Los rendimientos crecientes, analizados por Allyn Young en su articulo “Increasing
Returns and Economic Progress” publicado en 1928, proporcionan el efecto necesario para
gue los avances y mejoras en el sector manufacturero sean utilizados por el factor trabajo e
incrementen el producto, confiriéndole la facultad para que funcione como motor de
crecimiento de la economia. Ademas, como subrayé Allyn Young, los rendimientos
crecientes son un “fendmeno macro” precisamente porque muchas de las economias de
escala surgen como resultado de la creciente diferenciacion, la aparicion de nuevos
procesos y nuevas industrias subsidiarias, éste efecto no puede ser completamente captado

en el marco de una empresa individual sino a través de la interaccion de varias de ellas.

1.1 Kaldor y el sector industrial.
En su conferencia de 1966, Kaldor dirigié su andlisis al comportamiento de la tasa de
crecimiento de Gran Bretafia y a la relacion que tenia con el comportamiento de la tasa de

crecimiento de la manufactura. Esta también estaria asociada a cambios en la demanda y



oferta de bienes, y a la respuesta que ambas tengan ante cambios de su contraparte; los
factores que determinan la magnitud del crecimiento de la manufactura son los siguientes:
El consumo.- Que estaria asociado al ingreso real per capita, el cual modificaria la
elasticidad ingreso de la demanda, favoreciendo en algunas etapas del desarrollo a la
adquisicion de bienes manufacturados, reflejandose en una proporcion creciente del gasto
en consumo de productos del sector secundario, sin embargo al proseguir este desarrollo
disminuiria esta demanda, favoreciendo al aumento del consumo de servicios.

La inversion.- El crecimiento de la demanda en el sector manufacturero, como lo menciona
Kaldor, estaria asociado a la proporcion del gasto que se utilice en bienes de capital o la
inversion en capital. En los paises desarrollados, como es el caso de Gran Bretafa, la
demanda de este tipo de bienes genera un mecanismo en el que los bienes producidos son
consumidos dentro del mismo territorio, y las empresas productoras mantienen las
expectativas para continuar con su produccion. El proceso continda hasta que las empresas
logran tener el monto de produccion que no soélo necesita el mercado interno sino que se
destina al comercio exterior. De esta forma, el incremento de la produccion de maquinaria y
equipo aumentard, generando no sélo la expansién del mismo sector, sino también por el
incremento de demanda de sus productos por los demas sectores.

El sector externo.- Su relacion yace en la restriccion que tiene un pais al comenzar su
desarrollo, en el que las industrias que empiezan a producir necesitan de insumos
industriales de importacién, comenzando una etapa en la que se incrementan las
importaciones, pero que basandose en un proceso de sustitucién de importaciones, se
planea que éstas disminuyan paulatinamente. El proceso continuara hasta que el pais en
cuestion se convierta en un exportador neto de bienes de consumo para posteriormente
superar esta fase y producir bienes de capital y llegue a exportarlos; como la mayor parte de
paises de industrializacion tardia lograron hacerlo.

Las mercancias. — Mientras el sector industrial se expande absorbe cantidades crecientes de
mercancias producidas fuera del sector, ya sea insumos del sector agricola o bienes
manufacturados que no se producen en el pais o que no son proveidos en cantidad
suficiente (importaciones). Esta demanda de importaciones en las primeras etapas de
desarrollo frecuentemente tiene una tasa de crecimiento mayor que la de las exportaciones,

generando un “estrangulamiento” de la balanza de pagos que reduce la tasa de crecimiento
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de la economia en su conjunto®, no obstante se mantiene el objetivo de disminuir esta
dependencia.

El empleo.- La oferta de mano de obra puede: ya sea incrementar o reducir la tasa de
crecimiento de la industria manufacturera, por ejemplo sino se cuenta con la fuerza de
trabajo adecuada para incrementar la produccion, ésta se detiene y puede generar un
proceso lento de crecimiento. En un principio para las economias que trascienden de una
etapa de produccion primaria a la produccion industrial tienen una amplia capacidad de
expansion debido a que una gran porcion de poblacion proveniente del sector agricola se
dirige hacia los sectores industriales. Cuando la cantidad de poblacion que ésta dispuesta a
cambiar de actividad econdmica se reduce o0 ya no tiene los incentivos necesarios para el
cambio hacia el empleo industrial, principalmente porque se alcanza una igualacion entre
los salarios de ambos sectores, se genera un estrechamiento de las condiciones a las que
puede crecer la manufactura por la reduccion en la mano de obra con capacidades efectivas
que puede ser empleada.

Por lo tanto, en un analisis final, Kaldor atribuyd el lento crecimiento del producto de
Gran Bretafia en los Gltimos afios a la reduccién de poblacion que podia ser empleada en el
sector industrial, ya que los niveles salariales entre los diferentes sectores habian conducido
la imposibilidad de obtener una mayor cantidad de fuerza de trabajo excedente. Por el
contrario disminuia la capacidad de produccion y disminuia entonces la productividad. La
mayor parte del crecimiento de la poblacién empleada se registrd en sectores pertenecientes
a los servicios ya que éste es menos sensible a cambios en la tasa de crecimiento
econdémico, que en las actividades industriales. De esta forma, en vez de iniciar un proceso
de causalidad acumulativa positiva, se volveria contraria y apareceria un efecto opuesto, el
cual no permitiria obtener una tasa de crecimiento aceptable.

“Gran Bretafia habia iniciado el proceso de industrializacion antes que ningin pais, ha
alcanzado la “madurez” mucho antes- en el sentido de que ha logrado una distribucién de la
fuerza de trabajo entre los sectores primario, secundario y terciario en la que la industria no
puede seguir atrayendo el trabajo que necesita desde las reservas de otros sectores. Existen
desventajas en ser los precursores del desarrollo, tanto ventajas — como se demuestra por el

6 . . - . ~ o

En la misma conferencia de Kaldor reconoce que este factor también ocurria en Gran Bretafia y que actuaba como una limitante del
crecimiento, sin embargo, él buscaria una respuesta mas alla de los factores de restriccién del sector externo que eran identificados por
los economistas de su época (\VVéase Kaldor, 1966).

" Tomando en cuenta que su discurso lo presenta en 1966.
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hecho de que los paises de industrializacion tardia han logrado altos niveles de eficiencia

industrial aun antes de convertirse en paises plenamente industriales.”(Kaldor, 1966).

1.1.2 Las leyes de Kaldor
1.1.2.1 Primera ley de Kaldor
La primera ley establece que tasa de crecimiento de una economia se relaciona de manera
positiva con la tasa de crecimiento que presenta el sector manufacturero, es por ello que el
sector manufacturero es considerado como el motor de crecimiento de la economia. Esta
marcada relacion es debida principalmente a la existencia de una alta elasticidad ingreso de
la demanda por manufacturas, principalmente en paises con un nivel de desarrollo medio
alto, lo cual frecuentemente se refleja en encadenamientos de las empresas que conforman
este sector, ya sea del tipo hacia atras o hacia adelante.

La relacién entre las tasas de crecimiento que son contempladas en la primera ley, se
han empleado diferentes maneras de hacer la estimacion, ya sea de manera directa entre la
tasa de crecimiento del producto de la economia total (gn) con respecto a la tasa de

crecimiento de la industria manufacturera (Qm):

Oy =@+ Ay

O planteandola de otra manera para evitar la evidente correlacion y la obtencion de una
estimacion espuria (debido a que como es natural el sector industrial forma una parte
importante de la cantidad total de producto); siendo la siguiente ecuacion la planteada para
evitar los efectos de la correlacion entre ambas tasas:

Oww = @ + B0y

El planteamiento de la primera ley sera valido cuando los coeficientes encontrados
para las dos estimaciones (de preferencia la segunda), sean significativos y estén asociados
a un signo positivo. La estimacion de esta relacion por supuesto no implica que
necesariamente el crecimiento de la produccién sea dirigido por la demanda sino que se
tendra que validar por medio del estudio de factores que respalden lo contenido en ella.

En el estudio que Kaldor realizé en 1967 al respecto de esta ley se puede ver que al
obtener los resultados de la regresion el significado de la constante positiva en la ecuacion

y del coeficiente de regresién es mucho menor que la unidad, y que sélo la tasa de
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crecimiento por arriba de 3% se encuentra cuando la tasa de crecimiento del producto
manufacturero es superior a la tasa de crecimiento promedio de la economia. En otras
palabras, existe una correlacion positiva entre la tasa de crecimiento del producto sobre la
tasa de crecimiento de los sector manufacturero, lo cual le daba sustento a sus afirmaciones

planteadas por Kaldor en esta relacion.

1.1.2.2 Ley de Kaldor-Verdoorn estatica.
El crecimiento de la productividad en la manufactura esta positivamente relacionado al
crecimiento del producto manufacturero, por causa de rendimientos crecientes a escala
estaticos y dinamicos. Cuando en la regresion hecha para calcular la segunda ley sélo se
incluye los efectos del factor trabajo se considera que se esta tomando en cuenta la version
estatica de la ley, ya que los efectos de la fuerza de trabajo s6lo son uno de los dos factores
que se introducen al estimar la productividad.

El planteamiento de la ley de Verdoorn establece la relacion entre la tasa de
crecimiento del producto y la tasa de crecimiento de la productividad estaran relacionadas
de una forma enddgena y que encierra un efecto de causalidad acumulativa, que conlleva a
la formacion de rendimientos crecientes, formacion de economias de escala y finalmente
efectos de aprendizaje.

p=a+ Aq

Donde el coeficiente de Verdoorn estaria dado por el valor de A, el cual mostraria los

efectos de los rendimientos crecientes y la presencia de economias de escala.

El debate bajo la ley de Verdoorn en su forma estética ha sido complicado, por el hecho que

implica tres problemas:

1. Ladefinicién de la regla como V=p/q, en donde V seria el coeficiente de Verdoorn, p el
nivel de productividad y q el nivel de produccién, mas que usando el coeficiente de
Verdoorn A.

2. Existe el cuestionamiento de que si la regla se refiere solamente a la produccion
tecnoldgica o es una relacion combinada entre produccién y factores de la oferta, por lo
tanto, se considera que puede ser interpretado de manera ambigua como la medida de

rendimientos a escala.
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3. Existe el problema de que V sea estable o por lo menos estable bajo ciertas condiciones.
Mostrado en el siguiente modelo que fue presentado en el apéndice del texto de
Verdoorn tomando en cuenta las siguientes 5 ecuaciones:

Q=AKL" /W =,89, W =,B(L)Pe“‘, K=¢g, N =e"
L N K
Donde “N” es la tasa de poblacion activa, “W” es la tasa de salario, 4 y n son tasas de
crecimiento exdgenas de W y de N, finalmente “P” es la elasticidad de la tasa de salario
con respecto a la oferta de trabajo. El planteamiento del modelo necesita hacer uso del
supuesto planteado y usado por Kaldor, usando la regularidad que €l encuentra constante en
el comportamiento de los paises desarrollados, donde la tasa de crecimiento del capital

crece a una tasa constante, que finalmente es proporcional a la tasa de crecimiento de la

Q
K H
producto, el capital y la tasa de crecimiento del capital respectivamente; implicando que

economia. Lo que se puede resumir en la siguiente ecuacion: k = ¢—, siendo Q, Ky k el

K(k)=1=¢Q Yy entonces cada pais invierte la misma porcion de su ingreso o tiene el
mismo cociente inversion-producto.

A partir de la ecuacion Q = AK“L” donde (a+p>1), y de la tasa de crecimiento g/l = p+
a(k/l); donde la elasticidad definida por Verdoorn puede ser derivada como:

veP_qo 1
; (ﬂ+a('|‘j)
De esta ecuacion se puede notar que:

1. V solamente serd estable mientras la tasa que multiplica al factor o siga un
comportamiento constante.

2. Para saber el grado de rendimiento a escala se tiene que hacer uso del supuesto
implementado por Kaldor para economias desarrolladas, con lo cual k=1 y el valor
(v=a+b) determinaria de forma mas clara los rendimientos a escala.

3. Si tomamos en cuenta a Verdoorn y a Kaldor, y suponemos que el capital y el
producto crecen a la misma tasa g/K=1, entonces V=p/q =(o+p-1)/a, que es igual al

coeficiente de VVerdoorn A.
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De este modo, la especificacion de la ley de Verdoorn como una relacion de produccion

seria congruente con lo encontrado por la regresion y seria plantada como:

_p-la
p ﬁQ+ﬂ¢

1.1.2.3 Ley de Kaldor-Verdoorn dinamica.

El analisis de la ley de Kaldor-Verdoorn, que sélo utiliza la fuerza de trabajo como un
mecanismo para explicar el incremento de la productividad, tiene la caracteristica de hacer
un balance de forma parcial acerca de los factores que determinan el crecimiento del
producto ya que se mantiene constante el factor capital. Para acercarnos a una estimacion
de la ley de Verdoorn en su forma dinamica se ha hecho uso de la funcién de produccion
Cobb-Douglas, en la cual el crecimiento del capital es adherido a la estimacion y muestra
una mejor aproximacion del comportamiento de los factores de la produccion en el
desarrollo de la productividad.

Originalmente la ley de Kaldor-Verdoorn, enunciada por Kaldor en 1966, no tomaba
como factor importante el comportamiento del capital y Unicamente se centraba en el
crecimiento del producto por el aumento de la productividad del trabajo, influenciada por
efectos de aprendizaje y de know-how. En estudios posteriores se ha tratado de adecuar el
funcionamiento estatico de la ley para plantearla como una relacion a largo plazo, en el
sentido, de que hay una tendencia de la tasa de crecimiento del producto influenciada por el
desarrollo del progreso técnico, los rendimientos estaticos y dindmicos (crecientes a
escala), los cuales marcaran un sendero para el crecimiento la productividad acompafiado
de un rapido crecimiento de acumulacion de capital.

Sin embargo, el efecto en el crecimiento por causa del factor trabajo y del factor
capital puede ser confundido con la ley de Okun, que toma en cuenta los factores de la
produccion para justificar una relacion lineal que incorpora el aumento de la tasa de
crecimiento del producto y el aumento de la tasa de desempleo®, lo que se pudiera
confundir de alguna forma con lo planteado por la segunda ley de Kaldor, aunque, cabe
resaltar que los efectos a largo plazo de los rendimientos crecientes a escala en el sector

8 Cabe destacar que el mismo Okun contemplo que esta ley o regularidad solo era valida para tasas del 3 al 7.5%, y aun hoy se considera
que la relacién ha disminuido a niveles del 2%.
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manufacturero que implica el efecto Kaldor-Verdoorn y la caracteristica endégena de éstos,
es la diferencia en ambas especificaciones.

Los rendimientos dinamicos que pueden ser vinculados a la ley de Kaldor-Verdoorn
son provenientes de diversos factores como son: el aprendizaje, el progreso técnico, y las
economias de escala, al interrelacionarse las industrias en el pais y recientemente a escala
internacional (que puede asociarse a la idea de Allyn Young de macro rendimientos
crecientes, dificilmente faciles de percibir a escala individual, debido a que, eran segln su
analisis, entidades muy pequefias).

Para calcular el efecto de la contribucion del capital en el crecimiento de la
productividad del trabajo se utiliza una funcion de produccién Cobb-Douglas expresada de
la siguiente manera:

g=A4+ae+bk
Donde A es el progreso técnico exdgeno, e es el crecimiento del factor trabajo; k es el
crecimiento del capital; o y 8 son las elasticidades del producto con respecto al trabajo y al
capital. Pudiendo utilizar la ecuacién que relaciona el crecimiento de la productividad
como:
pP=g-¢€
Manipuléndola para dejarlo Unicamente en términos de la tasa de crecimiento del producto

de la siguiente manera:

g=A+ae+bk
e:g_i_gk
a a a

p=g_g+&+9k
a a a
NIVANCE P
a a o
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Finalmente tenemos a la productividad especificada en términos de la tasa de crecimiento

de la producciodn y de la tasa de crecimiento del capital.

Para especificar mejor la ley de Verdoorn contemplando el crecimiento del capital seria:
p=a+bg+bk

(a-1)
a

. . b -
Donde b = seria el coeficiente de Verdoorn y b, =— es el de crecimiento del
a

capital. Frecuentemente en los estudios en los cuales se aplica la ley de Kaldor-Verdoorn
ampliada se utiliza un supuesto implementado por el mismo Kaldor en que se supone que
como en sucede en la mayor parte de los paises desarrollados la proporcion capital-
producto se mantiene rigurosamente constante a su vez se puede realizar una simplificacion

de la ley planteada arriba ya que se considera g ~ k y el coeficiente de Verdoorn seria dado

solo por:
b=(a+p-Dla’

1.1.2.4 La tercera ley de Kaldor

La tercera ley menciona que si el sector industrial crece mas rapido, la cantidad excedente
de trabajo sera absorbida por las actividades agricolas y de servicios, donde el producto
marginal es mas bajo que la media del producto, por los rendimientos decrecientes. El
resultado es que la transferencia de trabajo toma lugar y también acontece un aumento en la
productividad en la economia total por este cambio.

Una de las pruebas realizadas por Kaldor para la tercera ley es establecer una
regresion del crecimiento de la productividad del trabajo de la economia (p;) sobre el
crecimiento del empleo no industrial (en;), que es afectado directamente por el crecimiento
del producto industrial o el empleo (el efecto Kaldor-Verdoorn). Esperando que el signo
asociado a la variable ey sea negativo o su coeficiente tener el valor muy cercano a cero,
comprobando que los efectos del empleo no industrial, no contribuyen al crecimiento de la
productividad total y por tanto validando la ley.

De esta manera p =(g;,&,) Y la especificacion de la regresion basandose en esta relacion

seria:

9 . . .
Cabe mencionar que cuando se hace uso del supuesto de que la tasa de crecimiento del capital crece de una manera constante como se
muestra la parte correspondiente al capital puede omitirse
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P =C+ag; _IBeni
La variacion del crecimiento de la productividad del trabajo esta asociada con diferencias
en el crecimiento del producto y negativamente con el crecimiento del empleo no industrial.
El signo negativo indica que cuando ocurre un aumento en un 1% del empleo no industrial
arriba de la media, ocasionara un crecimiento de la media de la productividad nacional, que

sera acompafada por un valor  de empleo no industrial por debajo del valor medio.

2. Criticas a las leyes de Leyes de Kaldor.

2.2.1 El debate de Rowthorn a la Segunda Ley.

El planteamiento presentado por Kaldor en 1966 respecto a las leyes y a los determinantes
del crecimiento en su caso de estudio, Inglaterra, suscitdé un debate acerca de la correcta
especificacion de estas relaciones y si es que se trataban de leyes o de simples reglas
empiricas que podrian ser validas para algunos casos particulares.

En 1975, R. Rowthorn formulé el articulo Ilamado “What remains of Kaldor's Law”,
presentando un planteamiento en el que se criticaba la especificacion de Kaldor para
posteriormente hacer una reformulacion de la relacion planteada. En su planteamiento
Rowthorn introdujo la tasa crecimiento de la fuerza de trabajo, como una mejor
aproximacion del incremento de la productividad, que se complementdé con un nuevo
analisis de paises sin la introduccion de la tasa de crecimiento de Japon, que era
particularmente alta en el periodo tomado en cuenta. Con base a éste estudio Rowthorn
apoya su aseveracion y plantea como mejor medio para obtener los incrementos en la

productividad su planteamiento.

2.2.1.2 Critica de Rowthorn acerca de las leyes de Kaldor.

En el articulo, presentado en 1975 por R. Rowthorn, presenté una critica para el estudio
realizado por Kaldor en su analisis de la productividad y la afluencia de fuerza de trabajo
para la industria manufacturera inglesa en la época de la posguerra. De acuerdo a la
interpretacion de Rowthorn, Kaldor concluyé que el potencial de crecimiento de la
productividad estaba limitado por la oferta de trabajo, argumentando que cuando la
industria sufre de una cantidad reducida de fuerza de trabajo no tiene la capacidad de

explotar el beneficio dado por la presencia de economias de escala.
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Rowthorn establece algunas ecuaciones empleando en primera instancia la
especificacion de Kaldor, para enlazar el crecimiento de la productividad “p” con respecto
al crecimiento del empleo total, de la siguiente manera:

Tomando la especificaciéon de Kaldor:
a) p =a+bq;
Utilizando la identidad de
pp =q-I
Donde “p”, “q” y “I”, son respectivamente la tasa de crecimiento de la productividad, del
producto y del trabajo. Mediante la igualacion de las dos ecuaciones se estableceria una
especificacion alternativa, donde la tasa de crecimiento del empleo es la variable

dependiente tomando el lugar de la productividad y la tasa de crecimiento del producto es
la independiente, de la siguiente forma:

| =-a+(1-Db)q
Modificando la expresion:
q =c+dl
De esta forma:
a 1
C=(— - (——
(1_b)yd (p)

De esta forma las dos ecuaciones poseen los valores de a 'y b, y una de ellas es una manera
alternativa de plantear la ley de Verdoorn, con la diferencia que toma en cuanta la tasa de
crecimiento del empleo como una mejor alternativa para estimar el coeficiente, en vez de
utilizar la tasa de crecimiento del producto.

Donde si a = c/(I-d) y b = d/(I -d), las ecuaciones de Kaldor y la planteada por
Rowthorn serian equivalentes. El coeficiente de Verdoorn tendria la caracteristica de que si

b > 0 entonces sera equivalente a 1 > d > 0, igualando las dos especificaciones.
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2.3.1.3 Criticas a las estimaciones de Kaldor, Cripps y Tarling.

La critica del articulo de Rowthorn hacia las leyes de Kaldor no s6lo se basa en lo
presentado por Kaldor en 1966 y 1967 referente al aumento de la productividad, sino en un
mayor sentido al articulo hecho por Cripps y Tarling (1973), que utiliz6 una muestra de
paises de la OCDE. El estudio al que hace referencia Rowthorn, utilizaba esta
especificacion para demostrar la validez de algunos postulados de Kaldor en referencia a la
productividad, para el periodo de posguerra de 1951 hasta 1970, utilizando para ello datos
de seccidn cruzada de paises industrializados que toman en cuenta a Japon.

Para el estudio se hicieron las regresiones de las leyes de Kaldor tomando en cuenta
un sector industrial ampliado por los bienes proveidos por el sector pablico como lo son la
electricidad, el agua y la produccion de gasolina; donde los autores obtenian resultados
favorables para la demostracion de la existencia de la ley en los paises del estudio. La
regresion por lo tanto, mostraba una relacién positiva entre la tasa de crecimiento de la
productividad y la tasa de crecimiento del empleo en el sector.

No obstante, la tasa estimada no era significativa para todos los subsectores de la
industria, por ejemplo para la construccion se obtenia un coeficiente de determinacion
bastante bajo, siendo estadisticamente insignificante la relacién a pesar de que fuera
positiva. En algunos casos al introducir sectores industriales diferentes a la manufactura se
encontrd una relacion negativa entre las variables de empleo y crecimiento de la
productividad.

En torno al sector manufacturero, los resultados fueron de otra indole ya se
encontraron resultados favorables para el periodo de 1951 a 1965, que mantenian un
coeficiente R? del 0.362, que respaldaba las afirmaciones de Kaldor acerca de la existencia
de rendimientos a escala crecientes. Empero también se obtuvieron niveles poco
significativos para el periodo de 1965 a 1970, para el que se estimé una R®> muy baja y
completamente insignificante, lo que lleva a suponer que de alguna forma el proceso de
causalidad positiva entre el crecimiento del empleo y el crecimiento de la productividad se
detuvo después de 1965.

Los resultados obtenidos para la manufactura en los que Rowthorn hizo un especial

énfasis, fue los que él consider6 como el resultado de una mala estimacion debido a que se
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toma en cuenta los valores provenientes de Japon'® que en ese momento estaba presentando
altas tasas de crecimiento del producto y de la productividad. Para Rowthorn, éste pais fue
considerado como un elemento que rompia con las caracteristicas que poseian los otros
once paises incluidos en la regresién y que se obtendrian estimadores sesgados. También
hizo un especial enfasis en el hecho de que en las dos estimaciones (la elaborada por Kaldor
(1966) y Cripps y Tarling (1973)), se hizo uso de la misma muestra de paises, sobretodo
tomando en cuenta a Japon al que considera un pais que tenia valores fuera de lo comun.

Rowthorn volvi6 a estimar la regresién hecha por Cripps y Tarling, pero excluyendo
los valores correspondientes a Japon para el periodo de 1951 a 1965, con el cual se habian
obtenido resultados que validaban la ley de Verdoorn en el estudio de Cripps, obteniendo
resultados muy bajos para R®y con un valor asociado a la tasa de crecimiento del empleo
menor a 0.2. Haciendo uso de estos resultados él concluyo que habia evidencia de la
marginalidad de la regresion y al excluir a Japon de la regresion no se encontraba una
evidencia real de la relacion entre las dos variables,

Con respecto al otro periodo de 1965 a 1970 los resultados obtenidos de la regresion
muestran una R? negativa implicando una relacién contraria a la especificada por Kaldor,
“altas tasas de crecimiento estarian asociadas con bajos niveles de tasa de crecimiento de la
productividad”, por lo que se invalidaba la conclusion de Kaldor. Las conclusiones a las
que llego Rowthorn mostraban su respaldo a los postulados de Gomulka', con respecto a
que la difusion del conocimiento tecnologico puede ser un factor que explique de manera
alternativa los cambios en las tasas de crecimiento, lo que haria a las leyes de Kaldor
redundantes.

Rowthorn criticd directamente los métodos de estimacion empleados por Cripps, al
hacer la estimacion, ya que no utilizo la estimacion via minimos cuadrados ordinarios sino
que en primera instancia elabord una regresiéon del crecimiento de la productividad con

respecto al crecimiento del producto, para después hacer la regresion de | =-a + (| - b)q,

0 No esta demas recordar que Japon se estaba llevando un proceso de crecimiento después de la Segunda Guerra mundial impulsado
fuertemente por su industria manufacturera, presentando tasas que eran aun mas altas que las registradas por los paises europeos en el
mismo periodo, que como menciona Rowthorn tan solo la tasa de crecimiento de la productividad crecia a niveles de 4 a 5% mas alta que
en los demés paises dentro de la muestra tomada por Kaldor.

El planteamiento de Gomulka, presentado en su articulo, “Inventive Activity, Difusion, and the Staces of Economic Growth” en 1971,
en el que él argumenta que la difusiéon de conocimiento es una de las causas para que existan brechas de caracter tecnolégico entre los
paises y presentan diferentes niveles de desarrollo. Gomulka muestra en su estudio evidencia que indica que ésta transferencia de caracter
tecnoldgico provee los medios necesarios para entender porque existen productores con tecnologias avanzadas y productores que carecen
de ellas, y esto es originado por la existencia de factores de caracter social, politicos y culturales que no permiten a todos acceder a estos
bienes.
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mediante el uso de la identidad de la tasa de crecimiento del empleo, por lo que cuando el
estimado de “d” estuviera entre cero y uno el coeficiente de la produccion mostraria una
alta tasa de produccién que generarfa una alta tasa de crecimiento de la productividad®?, lo
cual no se sujetaba a las caracteristicas de las estimaciones normales de minimos
cuadrados, segun la vision de Rowthorn.

De esta manera Rowthorn concluia que las estimaciones hechas por Kaldor con
respecto a la productividad y al crecimiento del empleo en la década de los sesenta, las
cuales fueron respaldadas por el articulo de Cripps y Tarling eran consecuencia de dos
factores, que son:

o EIl seguir un inadecuado procedimiento estadistico que le permitié hacer
significativa la relacion entre la productividad y el empleo y de manera simultanea
la relacion productividad-empleo.

o Kaldor, al igual que Cripps y Tarling, utilizé una muestra de paises que no permitié
la correcta estimacion de los valores de la relacion debido a que se incluyo a Japon.
Por esta causa, si otro tipo de paises hubieran sido escogidos para la estimacion, la
relacion encontrada entre la productividad y el crecimiento del empleo hubiera
desaparecido, ya que se escogerian paises con tasas similares y normales tanto de

empleo como de productividad™.

2.2.1. 4 Primeras conclusiones de R. Rowthorn acerca de las leyes de Kaldor.
Después de analizar la especificacion de la segunda ley y de explicar como Kaldor obtuvo
los resultados favorables hacia la regresion y posterior aceptacion, Rowthorn establece una
serie de conclusiones para el estudio tanto de Kaldor como de Cripps-Tarling, estas fueron:
e No habia evidencia empirica que respaldara las regresiones hechas por Kaldor y
posteriormente por Cripps-Tarling, durante el periodo estimado después de la
posguerra, ya que ambos resultados dependian principalmente de la inclusion de
Japén, para una muestra muy pequefia de paises. Esta caracteristica le causa

12 ) . e . . . i
Por supuesto, como se mostr6 anteriormente la utilizacion de este método por Kaldor, fue para poder evitar el estimar una regresion
espuria al estimar directamente la tasa de crecimiento de la productividad contra la tasa de crecimiento de la produccion.
A este respecto la tasa de crecimiento de Jap6n seria un resultado del rapido avance técnico, que segin el mismo Rowthorn, requiere

un enorme esfuerzo decidido, con la participacion de las industrias, el reequipamiento y reorganizacion de los sectores de la industria, la
formacién y el reciclaje del personal, junto con una apertura a las nuevas ideas, la voluntad de copiar y adaptar la tecnologia extranjera y

la capacidad de inventar nuevas técnicas.
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bastantes suspicacias, ya que en ambos estudios se utilizo la misma muestra de
paises pertenecientes a la OCDE para el mismo periodo de tiempo.

e Por lo tanto, los resultados obtenidos por la estimacion de Cripps-Tarling para el
periodo de 1951 a 1965 y también los de Kaldor para 1953-54 a 1963-64, de
acuerdo con Rowthorn no pueden ser aceptados como una muestra, ya que existe
una amplia correlacion entre el crecimiento de la productividad el crecimiento del
empleo.

e Por otro lado, Rowthorn considera que Kaldor utilizé un método no convencional y
engafioso de estimacién que le proporciono resultados muy diferentes de los
obtenidos por los convencionales de minimos cuadrados entre “p” y “e”. Por lo
cual, considera que Kaldor hace demasiado énfasis en la existencia de economias de
escala, empero la explicacion dada por Gomulka en 1971, desde su punto de vista es

mas adecuada para entender esta diferencia en las tasas de crecimiento.

2.2.1.5 Conclusion del debate Kaldor-Rowthorn en torno a la ley de Verdoorn.
Rowthorn continué con el debate acerca de las leyes de Kaldor y sobre la correcta
especificacion pero después de los comentarios hechos por Kaldor y por 1979 por A. P.
Thirlwall en 1979 en torno a su articulo de 1975 cambié su forma de concebir las leyes y el
planteamiento tedrico que éstas contenian. En su articulo presentado en 1979 plantea su
nueva posicion en torno al tema y a pesar de mantener algunas objeciones, él las acepta.

Después de una serie de articulos referentes a éste tema, Rowthorn menciona que a
pesar de que en un principio no coincidia con las propuestas hechas por Kaldor en 1966 y al
apéndice matematico del articulo de Verdoorn de 1949, considera de gran importancia la
existencia de efectos de aprendizaje contenidos en la especificacion propuesta en 1966
aunque unicamente sean de caracter estatico.

Por otro lado, muestra su inconformidad con respecto al apéndice matematico de
Verdoorn ya que se establece el supuesto de que cada pais invertia la misma proporcion de
su producto industrial y que la proporcién capital-producto en cada pais era igual a cero por
haciendo que el stock de capital industrial creceria a la misma tasa. Movimiento similar lo
registraba la tasa de capital por trabajador que crecia a la tasa k=y-e, de ésta manera

Verdoorn, tendria dos ecuaciones por medio de las cuales podria obtener la tasa de
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crecimiento de la productividad, segun lo que deseara reflejar: ya sea las condiciones de
oferta de trabajo a través de la ecuacion:
I
e=-"—+—p
p P
Que puede ser rescrita de la siguiente forma:
_ M P
l+p0 1+p

donde “e” y “p” son la tasa de crecimiento del empleo y de productividad respectivamente,

u'y p son constantes y la relacion 1/p, que es la elasticidad del trabajo con respecto al
salario industrial.
También se podian obtener las condiciones del estado de la inversion y la tecnologia a

través de la ecuacion:

(04 (04
Donde los valores de o y B proviene directamente de la funcién de produccion y el valor
“y” representa la proporcion del producto industrial que invierte cada pais. Los valores que
obtendrian las variables “p” y “q” al resolver el sistema de ecuaciones simultaneas, dada la

doble especificacion propuesta por Verdoorn serian los siguientes:

_ (I =)+ ppy
l+p-—«a

Y para el producto:

_—au+(1+p)py
l+p-«

De esta manera, Rowthorn asevera que las conclusiones hechas por Verdoorn en 1949, a
través de la regresion de las tasas de crecimiento del producto industrial y del producto total
no son claras ya que pueden ser interpretadas en una variedad de maneras, en las cuales no
siempre se puede concluir que exista una relacion entre las tasa de crecimiento y la
existencia de rendimientos crecientes a escala.

Concluyendo lo siguiente::
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o La oferta de trabajo en la industria es enddgena y depende del nivel de productividad en
el sector, creando un problema de identificacion que hace imposible interpretar la
asociacion observada entre la tasa de crecimiento de la productividad “p” y la tasa de
crecimiento del producto “g” como una evidencia de la produccion y la tecnologia.

o Si bien se pudiera calcular una de las ecuaciones establecidas por Verdoorn (segun la
interpretacion de Rowthorn) acerca de la productividad, no daria una adecuada medida
de los rendimientos a escala debido que este coeficiente vendria dado por la suma de las
variables “a+b”, dando como resultado, de acuerdo con Rowthorn, la existencia de que
las tasas de crecimiento de los paises pudieran ser afectadas extraordinariamente:

“Si uno asume que la regresion de Verdoorn provee una correcta estimacion de la ecuacion

(5)*, las implicaciones econémicas son extraordinarias. EI valor de “a” es entonces 2.3 lo

cual implica que sin un aumento adicional de inversion, un aumento de 10% en el empleo

tendria un 23% extra en el producto. Este resultado bizarro es debido al hecho que no
permite ser hecho por diferencias en la tasa de crecimiento del stock de capital cuando se
estima la relacion entre “p” y “g”.”*°

A pesar de esta Ultima aseveracion, acepta la existencia de rendimientos crecientes a escala,

al calcular una de las ecuaciones propuestas, pero identifica a estos como solo de la clase

estatica y como un resultado de un proceso “learning by doing” ni tampoco como resultado
de algun otro efecto dindmico provisto por la existencia de economias de escala.’® Al
respecto menciona:

“[..Jmis propias visiones sobre este problema (refiriéndose a la presencia de rendimientos a

escala) han cambiado desde que yo critique a Kaldor por su énfasis en las economias

dindmicas, y ahora pienso que son de gran importancia.”’

El articulo presentado por Rowthorn fue el Gltimo de su parte en torno a las
consecuencias de la aplicacién de los rendimientos crecientes en la manufactura, sin
embargo en él destacd la identificacion de que en el analisis planteado por Verdoorn en su

articulo de 1949, contiene una doble especificacion del coeficiente que determina la

14 Refiriéndose a la formula planteada en torno a la tasa de crecimiento de la productividad con respecto a al crecimiento de la inversion
y la tecnologia.
Rowthorn B.E., A note on Verdoorn Law, 1979. The Economic Journal, Vol. 89, No. 353. P4g.132

16 . . . . - . .
En este dltimo articulo acepta la importancia de los rendimientos a escala mas como un resultado del proceso de aprendizaje que como
una eleccion entre diferentes tecnologias como lo postulaba en su articulo de 1975.

e Rowthorn B.E., A note on Verdoorn Law, 1979. The Economic Journal, Vol. 89, No. 353. Pag.133.
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productividad del trabajo en el empleo de la manufactura, haciendo que a partir de un
modelo de ecuaciones simultaneas que contienen parametros pertenecientes a la funcion de

demanda de trabajo y la funcion de produccion se obtenga un coeficiente de productividad.

2.2.2 La reinterpretacion de J. McCombie a la tercera ley.

Al igual que se hizo con la especificacion usada por Kaldor para la segunda ley y criticada
en 1975 por Rowthorn, la tercera ley fue también reformulada por J. McCombie en 1982,
ya que considero que la especificacion de Kaldor de “la tercera ley debe de ser ampliada de
las tasas de crecimiento de toda la productividad, las que deben de ser iguales a la media
ampliada de las tasas de crecimiento del producto de los 2 sectores menos la media
ampliada del crecimiento del empleo en los dos sectores”o sea:

P, =ag; - pe +(L-a)g, —L- Be,

Donde p; es la tasa de crecimiento de la productividad industrial, e; eni, giy Oni €S la tasa de
crecimiento del empleo y del producto industrial y no industrial respectivamente, o es la
proporcion del producto industrial en el total del producto y B es la porcion del empleo
industrial en el empleo total, planteando una forma ampliada de la expresion utilizada por
Kaldor (es facil ver esto si se eliminan el segundo y tercer termino). Si las variables que
omite Kaldor en su especificacion son no correlacionadas, la regresion dada tendria un buen
ajuste estadistico, pero si esto no se presenta, la estimacion sobrepasara a los valores reales

dando unas variables altamente correlacionadas.

McCombie propone algunas alternativas para poder eliminar estos efectos; sus propuestas
son:
o Establecer una regresion solo teniendo en cuenta la productividad total (p;)) con el

empleo industrial (e;), de la siguiente manera:
pp=a+ ﬂei :
o EIl segundo método seria, Unicamente, hacer una regresion del crecimiento de la

productividad total sobre el crecimiento del empleo no industrial, de ésta manera seria

plantear una regresion con una especificacion contraria a la anterior, de la siguiente

forma: p,=a+pe,.
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o El tercer método seria la de utilizacion de una variable instrumental como el empleo no

industrial y sustituirlo en la especificacion de Kaldor.
€i =a-— bgi
Y sustituyendo en:
p.=ag;, —(1- e,
p, =-a(l-f)+[a+b-5)g,

Donde la productividad total de la economia dependera de la tasa de crecimiento de la
industria, lo que indirectamente refleja que la tasa de crecimiento del empleo industrial
incrementara la productividad en toda la industria.

De ésta forma, como lo sostiene McCombie, la estimacion de la tercera ley tendria
gue pasar por estas manipulaciones para evitar los problemas de especificacion, de no hacer
esto, la conclusion de McCombie, es que se estaria estimando una identidad

subespecificada®®.

3. Planteamiento de Gurnnar Myrdal de la Causalidad Acumulativa

La hipdtesis de la causalidad acumulativa como una explicacion del retraso de las naciones
en desarrollo, que esta asociado con G. Myrdal, es una hipdtesis del dualismo geogréafico
que puede ser aplicada a naciones desarrolladas o no.

El proceso de causalidad acumulativa es un directo desafio para la teoria
convencional, que predice el efecto de las fuerzas de la economia causan una paulatina
reduccion de las diferencias entre paises. Contrario a la convergencia de los modelos
clasicos establece las bases para la persistencia de las diferencias espaciales en una amplia
variedad de indices de desarrollo, incluyendo el ingreso per capita, la tasa de crecimiento de
la industrializacién y del comercio y la tasa de crecimiento del empleo.

Myrdal menciona que en el contexto del desarrollo que afirma que las fuerzas
sociales y econdémicas producen tendencias hacia el equilibrio es falso, que tal proceso de

convergencia, si es que llega a presentarse, sera de origen fortuito. La razén es que si esto

18 E| articulo de McCombie se basa en el articulo presentado por Rowthorn (1975) y tomé como base de andlisis para la especificacion
de las leyes el articulo presentado por Cripps y Tarling en (1973), pero él reconoce que las conclusiones y recomendaciones hechas

acerca de la especificacion de la tercera ley también son validas para la estimacion de Kaldor.
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no fuera asi seria dificil encontrar una explicacion para la tendencia a la diferenciacion
entre los estandares de vida en los paises.

Su vision reemplaza el supuesto del equilibrio estable con lo que él llama la hip6tesis
de la causalidad circular y acumulativa, argumentando que el uso de esta hipotesis puede
conducir hacia la explicacion de las causas de las diferencias internacionales en niveles de
desarrollo y porgue las diferencias en el entre las naciones puede persistir y aun ampliarse
en el tiempo.

La condicion existente de los factores de la produccién en los paises se
interrelacionan entre si, y si alguno de los 2 factores cambiase, se produciria un cambio en
el otro factor dando inicio a un proceso de encadenamientos e interaccion mutua y continua
donde un cambio en algun factor produciria una reaccion del otro. Aun si el impulso que
generd el movimiento inicial se detuviera, los dos factores habrian cambiado de forma
permanente y posiblemente continuaria sucediendo, sin que de forma auténoma tuvieran
una manera para detener este proceso. Por lo tanto, cuando en un pais inicia un proceso de
deterioro de los términos de intercambio o un proceso de generacion de déficit en la
balanza de pagos, los efectos continuaran debido a que los factores econémicos impulsaran
esta profundizaciéon del proceso y sera entonces necesaria la intervencion de un factor
externo.

Los efectos de la causalidad acumulativa subrayados por Myrdal también pueden ser
en forma benéfica y se pueden vislumbrar por medio de la utilizacion de efectos positivos
en alguna rama de la economia donde sus efectos logren trascender hacia los demés
sectores, como lo plantean las leyes de Kaldor y mas en especifico el efecto Kaldor-
Verdoorn. Es claro que se formara el efecto al incrementar la capacidad de la productividad
en la economia, a través del aumento mismo del nivel de produccién, via los rendimientos
crecientes y las economias a escala en la industria.

Es importante tener en cuenta que si los efectos planteados en la hipdtesis de la
causalidad acumulativa estan bien justificados, se producird un movimiento positivo al
inducir un movimiento de esta misma indole en todo el sistema. Sin embargo, asi como lo
reconoce Myrdal, el sector que se impulse no puede ser cualquiera puesto que existen
condiciones préacticas y politicas que favorecen el desarrollo de un sector en especifico. Por

esta razon se contempla el impulso del sector industrial, ya que como se ha visto en los
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apartados anteriores es el sector mas dinamico en la economia y el que puede propagar sus
efectos en los demas sectores.

“[..] existen también ciertos “efectos impulsores” centrifugos del impulso expansionario de
los centros de expansién econdmica hacia otras regiones. Es completamente natural que
toda una region que rodea a un centro nodal de expansion obtenga ventajas de la corriente
en aumento... y que se vea estimulado en todos los aspectos del desarrollo tecnolégico”.™

Los efectos finales de un impulso en un sector econdmico (en nuestro caso de la
industria via los rendimientos crecientes), pueden llegar a ser, el mecanismo adecuado para
que un pais logre obtener el efecto, al que Rostow Ilamo “take-off”, y logre alcanzar tasas
de crecimiento sostenido aceptables después de un lapso de tiempo.

Como se mencionO anteriormente, el proceso de causalidad acumulativa puede
también incrementar y perdurar los efectos negativos retardadores, debido que el mismo
impulso que conduce al incremento también puede mantener las condiciones que retrasan a
las economias conduciéndolas al mantenimiento del subdesarrollo.

El punto anterior se adecua, por ejemplo al marco de las condiciones del
mantenimiento de la tendencia hacia el deterioro de los términos de intercambio. Por la
misma razon, si se provoca un cambio en algun sector, pero se realiza de alguna manera no
apropiada o que no se traduce en un incremento sostenido en la demanda, en el ingreso o en
la inversion o en la produccidn, generaran un efecto que mantenga o profundice aun mas el

nivel de subdesarrollo del pais.

4. Modelo Centro-Periferia de la CEPAL
4.1 El sistema mutuo Centro-Periferia.
El modelo de centro periferia incluye dentro de si, el analisis de la estructura en general de
los paises latinoamericanos, tanto econémica como social, que dio origen a su subdesarrollo
caracteristico, estas condiciones no les ha permitido desarrollarse en el mismo marco o por
lo menos en condiciones similares al que encontraron los paises del centro cuando iniciaron
su desarrollo.

De acuerdo con lo expresado por las ideas provenientes de la CEPAL, existe una

marcada diferencia entre las estructuras productivas existentes en los paises pertenecientes

19 Myrdal Gunnar, Teoria econémica y regiones subdesarrolladas. FCE, México, 1959. Pag. 44
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al centro y de las que hay en la periferia. Las estructuras del centro frecuentemente cuentan
con empresas que tiene, en su mayor parte, la misma capacidad tecnoldgica haciéndolas
homogéneas, manteniendo una importante diversificacion de sus productos. En contraparte
en las industrias de los paises de la periferia permanece una amplia heterogeneidad en el
desarrollo de sus empresas y mantiene, ademas, mucha especializacion en sus productos
concentrandose Unicamente en algunos articulos, que frecuentemente tienen un bajo
contenido tecnoldgico, ya que son en su mayoria productos de origen primario.

La industria existente en la periferia carece de posibilidades de ampliarse de forma
horizontal y no puede abastecer la demanda interna de manufacturas con un mayor
contenido tecnoldgico, y frecuentemente mantienen un alto contenido importado con una
baja capacidad de exportacidn hacia los paises del centro.

En las dos regiones, que contempla el modelo, la existencia de diferentes niveles de
desarrollo entre si es la consecuencia natural de la division internacional del trabajo, ya que
algunos se especializaban en la produccion de bienes primarios y otros en la produccién de
manufacturas y bienes de mayor contenido tecnoldgico, por eso podia mantenerse una
especie de relacion de equilibrio entre ellos, ya que estaban especializados en diferentes
tipos de bienes.

Como lo mostraria la aplicacion del modelo, la relacion entre el centro y la periferia
tenia una tendencia a incrementar las diferencias iniciales, sin que los mecanismos de
mercado pudieran tener algin efecto en la reduccion de estas disparidades de desarrollo. La
existencia de libre comercio entre las naciones del centro y de la periferia no podia reducir
esta tendencia ni tampoco podia corregir las desigualdades que existian en las estructuras
productivas de las naciones de la periferia.

Los beneficios del progreso técnico que lograba alcanzar la periferia eran trasladados
al centro, como una consecuencia directa del aumento de la productividad del trabajo de la
industria del centro que no era acompafiada por una reduccion de precios de los bienes que
producian y que finalmente la periferia adquiria, y estos ingresos se trasladarian hacia
fuera. Acompafado de este efecto podia existir la baja en los precios de los bienes que
exportaba la periferia, a pasar de que hubiera un aumento en la productividad del trabajo,

esto no se veria reflejado en incrementos en los salarios (también por la estructura social y
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cultural que prevalece en los paises periféricos), reduciendo el nivel de ahorro y la

capacidad para acceder de forma sustentable a los bienes de capital importados.

4.2 Modelo de Prebisch-Singer-Noyola

En el modelo que plantea la tendencia al mantenimiento del subdesarrollo de los paises con
una industrializacién tardia, planteado por medio de diversos escritos provenientes de la
CEPAL?, se toma en cuenta la existencia de dos paises o de dos regiones que mantienen
comercio entre si. ElI comercio realizado por estos paises se basa en las caracteristicas
industriales y de disposicion de factores de produccidon que tiene cada uno, y cuyas
caracteristicas haran que uno de ellos no se desarrolle de la misma manera o a la misma
tasa que el otro, apareciendo una tendencia hacia la separacion entre los niveles de ingreso
y de desarrollo entre los dos paises.

El modelo supone solo dos paises o regiones que producen dos tipos de mercancias: el
pais del centro que es avanzado y exporta bienes manufacturados con una elasticidad
ingreso de la demanda cercana a la unidad, el pais perteneciente a la periferia que produce y
exporta bienes primarios que poseen una elasticidad ingreso de la demanda menor que 1.

En primer termino, debemos suponer que la elasticidad ingreso de la demanda por
manufacturas y la elasticidad de la demanda por las mercancias primarias son menores a 1;
cuando inicia el comercio las tasas de crecimiento del ingreso de ambos paises son iguales
como una consecuencia de los niveles de productividad industrial equivalentes, ademas
cuentan con las siguientes caracteristicas:

e Derivado del comercio libre existente entre ellos, hay movilidad de capital
asegurando la igualdad entre las remuneraciones al capital entre ambos.

e En primera instancia la remuneracion al trabajo es equivalente en ambos paises.

e El pais periférico se especializ6 en la produccion de productos primarios o de bajo
nivel tecnoldgico ya que inici6 su proceso de industrializacion en un periodo
después, mientras que el pais del centro produce y comercia principalmente

productos industriales. Derivado de esta diferenciacion entre lo producido y

20 . . . .

Cabe mencionar que Fernando Noyola en la década de los cincuentas fue uno de los precursores del desarrollo de la teoria centro
periferia de la CEPAL ademas de contribuir con el desarrollo de la teoria acerca de la existencia de inflacién estructural en los paises
latinoamericanos.
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comerciado existe una disparidad de elasticidades ingreso de la demanda entre ellos,

que puede conducir a sucesivos desequilibrios externos y devaluaciones.

En segunda instancia, Prebisch supone que existe un crecimiento de las exportaciones y las

importaciones en ambos paises:

e EI resultado para el pais del centro seria un mayor incremento en la tasa de
crecimiento de las exportaciones en comparacion de las importaciones.

e Para el pais de la periferia habria un incremento en las importaciones, creciendo
mas rapido que las exportaciones, poniendo en una posicion poco sustentable a los
paises que exportan mercancias primarias, incrementando su déficit en la balanza de
cuenta corriente; que solamente podra ser sustentada por medio de un incremento en
los flujos de capital. Otra manera para reducir su déficit es aumentar la tasa de
crecimiento de las exportaciones o reducir la tasa de crecimiento de las
importaciones.

De esta manera en el modelo planteado por Prebisch se encuentra una tasa de
crecimiento de la produccion que mantiene en equilibrio la balanza de pagos del pais de la
periferia. No obstante, la tasa de crecimiento con la que se equilibra la balanza de pagos es
inferior a la registrada por el pais del centro que exporta bienes manufacturados, la brecha
entre la tasa de crecimiento de los dos paises se amplia sin que se pueda controlar, sobre
este punto Prebisch argumentd que la proteccion es una politica para reducir las
importaciones de la manufactura, ya que en la periferia se refleja una alta propension a

importar bienes manufacturados.

4.3 Efectos del comercio en la industria periférica.

La industria periférica que mantiene diferencias entre las elasticidades ingreso de la
demanda para sus productos, en primera instancia a nivel macro, generan procesos de
devaluacion para hacer frente a la reduccion de divisas por la compra de importaciones, 1o
que en cierto sentido propicia la expansion de la industria periférica ante el encarecimiento
de las importaciones conduciendo a un aumento en los costos (que implica una reduccion

de la productividad neta del trabajo y del incremento de los materiales importados).
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El efecto de la caida de la productividad del trabajo seria una reduccion en los
salarios, como una condicion para que la industria de la periferia logre tener mas
competitividad con respecto a la industria del centro. Aunado a esto, en el modelo se
supone un incremento en la productividad del trabajo en las industrias del centro que genera
un mayor distanciamiento entre las productividades entre paises, ya que mientras una cae la
otra se incrementa, modificando los salarios en la misma direccion en términos reales.

Mientras las devaluaciones incrementan los precios de las importaciones y hacen mas
accesibles para el centro nuestras exportaciones, el cambio en las productividades hace que
los términos de intercambio se modifiquen a favor del pais del centro que puede acceder a
una mayor cantidad de articulos de la periferia. Por supuesto ante la diferencia inicial entre
las elasticidades ingreso de la demanda el deterioro continua a favor del centro (es
conveniente recordar que la periferia exporta bienes con baja elasticidad ingreso de origen
primario).

Ante la proteccion indirecta que tiene la industria periférica motivada por la
devaluacién, después de un periodo de tiempo, ocurre una mejora en la productividad de la
periferia motivada principalmente por el incremento de ésta en el sector exportador, que
mantiene condiciones favorables, empero el nivel de crecimiento de ésta es inferior a la
registrada por la industria del centro lo que hace que la diferencia entre los salarios
continué.

El incremento de las exportaciones en un marco en donde las elasticidades precio de
la demanda continGan inalteradas y las productividades tienden a diferenciarse, seran una
fuente de impulso para la caida en los términos de intercambio que sera el medio para
compensar el mayor ritmo de crecimiento de la productividad del trabajo en el centro. Esta
caida de la relacion de intercambio hace que el ingreso medio recibido por el sector
exportador varie de acuerdo a la productividad del sector industrial, de esta manera no
dependera de si mismo sino del sector industrial y los beneficios que se puedan obtener a

partir de la devaluacién se perderan por el deterioro en los términos de intercambio.
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4.4 Conclusiones del modelo Centro-Periferia

El modelo centro periferia de la CEPAL distinguia algunas caracteristicas que se

presentaban cuando estos dos tipos de naciones entablaban relaciones comerciales y

concluia lo siguiente:

Generado por la diferencia inicial entre las elasticidades ingreso de la demanda
entre el centro y la periferia, habr& una diferenciacion constante entre los ingresos
que ambos paises reciban y marcaran la tendencia hacia el deterioro de los términos
de intercambio.

La diferencia entre la tecnologia existente en las dos naciones no puede revertirse a
lo largo del tiempo, es mas tiende a incrementarse y se expresa en el mayor
crecimiento de la productividad en la industria del centro y de su sector exportador.
Las caracteristicas y el funcionamiento de la industria periférica, que permiten el
deterioro de los terminos de intercambio entre la periferia y el centro, son inherentes
de la formacién de la misma industria, de tal forma que la formacion de nuevas
industrias periféricas con otras caracteristicas es fundamental.

El progreso técnico que puede generase en la economia periférica y sus beneficios
asociados no se mantienen dentro del pais, sino que derivado de la caida de la
relacion de intercambio, estos se dirigen hacia el centro.

Los sucesivos desequilibrios externos se producen como resultado de la disparidad
dindmica de la demanda de importaciones, que crece con relativa lentitud en el
centro y con una velocidad mayor en la periferia.

El centro alcanza niveles de ingreso que le permite obtener una mayor cantidad de
bienes de la periferia, este ingreso proviene de dos fuentes, principalmente de la
expansion de su industria y del aumento del precio de sus exportaciones, que son
adquiridas por la periferia.

Aunqgue la productividad media de la industria periférica puede ser alta, esta no es
homogénea debido a que existen sectores con una productividad menor o con tasas
de crecimiento no tan significativas que estan rezagadas en comparaciéon con su
contraparte en el centro.

Tal vez el mas importante, la periferia obtiene un grado de desarrollo y nivel de

industrializacion, a partir de cierta fase de desarrollo de la economia mundial y no
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de su motivacion propia, se encuentra en un marco muy cerrado ante paises que
tienen mayor tiempo en su desarrollo industrial y con un mercado ya ocupado.
El incremento de la productividad en el sector exportador mayor que el incremento
registrado en la industria de la periferia conlleva a formar el deterioro de los términos de
intercambio; dicho deterioro cubre la diferencia entre los ritmos de variacion de las
productividades para que se puedan igualar y por esta razon en este marco parece un
componente necesario.

La hipotesis es que una region que obtiene una ventaja en el crecimiento tenderd a
sostenerla a expensas de otras regiones, porque el mas rapido crecimiento marcard un
crecimiento de la productividad, que mantendra la region competitiva en los bienes de
exportacién, confiriéndole a estas regiones una ventaja en primer lugar. La explicacion de
la existencia de diferentes niveles de productividad en la periferia es la relativa dificultad
que tiene para adecuar la tecnologia proveniente del centro a sus condiciones internas (tal
vez con una curva de aprendizaje bastante pronunciada). Estas condiciones generan un
rezago de la productividad industrial periférica principalmente por las técnicas provenientes
del centro adaptadas a la dotacion de recursos existentes en la periferia, que difieren
marcadamente por su abundancia de mano de obra (y con bajo nivel de calificacion) y la
escasez de capital.

El modelo de planteado en la CEPAL, no se ajusta con las corrientes tedricas que
apoyaban la liberalizacion del comercio, como mecanismo para reducir las diferencias entre
los paises planteadas en el modelo HOS, sino que aborda una serie de problemas a los
cuales el mecanismo de mercado mantenia efectos marginales, haciendo importante la
adopcion de politicas que favorecieran el desarrollo industrial de las naciones de la
periferia, que en primera instancia constituiria en el proceso de sustitucion de
importaciones via la proteccion de industrias infantes.

Aun décadas despues del inicio del planteamiento inicial de la CEPAL, consideraban
que el proceso de apertura comercial no podria responder a las exigencias de desarrollo
integral que permitiria cerrar la brecha de desarrollo entre los paises del centro con la

periferia ya que la superioridad técnica y econdmica de los centros se impone y la
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proteccion de las industrias nuevas en la periferia aun era necesaria para lograr disminuir

esa tendencia.?*

5. Liberalizacién Comercial y el Fomento a las exportaciones.

5.1 Modelo Heckscher-Ohlin-Samuelson (HOS)

El modelo HOS, planteado por Eli Heckscher y Bertil Ohlin y posteriormente extendido por

Paul Samuelson, desarrolla el planteamiento propuesto en el modelo de ventajas

comparativas de Ricardo, en donde sélo se contemplaba la existencia de un unico factor de

produccion que era el trabajo, para incluir en el anlisis de la dotacion de recursos relativa
que afecta en la composicién de productos que cada pais comercia.

En el planteamiento del modelo, la diferencia entre los recursos es la causa por la que
los paises establecen relaciones comerciales, generada por la especializacion de cada uno
de ellos en la produccion de bienes en que se utilizan los recursos cuya dotacion es mayor;
y de acuerdo con la ventaja comparativa que obtienen el comercio se establece de una
forma complementaria. Frecuentemente el modelo se plantea en su forma mas simple la
contemplando los siguientes supuestos:

e En el mundo existen dos paises Ay B, se comercian dos bienes X y Y, elaborados con
dos factores de produccion capital Ky trabajo L.

e Existe perfecta movilidad de factores de la produccion entre los paises, ya que no
existen costos de transporte ni impuestos que dificulten su traslado y tampoco existen
restricciones para que los recursos sean empleados en la produccion de cualquiera de
los dos bienes.

e Los agentes de cada pais poseen las mismas preferencias y elasticidades ingreso y su
demanda es satisfecha a los precios de equilibrio.

e Las funciones de produccion para los dos bienes tienen las mismas caracteristicas ya
que ambas presentan rendimientos constantes, mientras que la tecnologia empleada no

tiene costo y es introducida al proceso productivo sin generarlo.

Prebisch menciona que la proteccion fue excesiva y no respondio los criterios de racionalidad, lo cual contribuy6 a la tardia aparicion
de la politica de impulso a las importaciones, en el articulo “El retorno a la Ortodoxia”, Mercado de Valores, Num. 27, Julio de 1987.
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e Los factores de la produccion disponibles en cada pais son empleados en diferente
cantidad para cada uno de los bienes, sin embargo la dotacion inicial de cada factor esta
dada y tienen la misma calidad en ambos lugares.

e Junto con los rendimientos constantes se presenta una situacion de competencia
perfecta en ambos paises, lo que influye para que se vacié el mercado causando que se
determinen los precios de equilibrio.

El modelo plantea que utilizando los dos factores de la produccion, se pueden
producir dos tipos de bienes el X y el Y. En el pais A, los dos tipos de bienes producidos
utilizaran diferentes proporciones de factores, mientras “X” es mas intensivo en trabajo
(mostrado en una mayor relacion de éste en comparacion con la utilizacion del factor
capital), el otro “Y” tendra una mayor proporcion en la utilizacién del factor capital.

En primera instancia en el marco de una economia cerrada, el pais producira ambos
bienes ya que existe una relacion de uno a uno entre los precios sus relativos y por supuesto
un equilibrio de la misma forma en el pago a factores para cada uno. Debido a éste
supuesto, cuando ocurre un incremento en la remuneracion que reciben los trabajadores o
los propietarios del capital, este aumento causara una distribucion de la renta a favor del
sector de poblaciéon que produzca el bien “Y”, dados los precios relativos, la contraparte
que produce el bien “X” tendra un cambio adverso en la distribucién del ingreso y
viceversa.

Si se flexibiliza el supuesto de la dotacion de factores y uno de los dos factores
aumenta en cantidad, la frontera de posibilidades de produccion se desplazara en direccion
del bien que sea mas intensivo en la produccion; por supuesto esto implica que habra una
reduccion en la produccion del otro bien que tiene una mayor utilizacion del factor que se
mantuvo constante.

El siguiente paso es que el modelo contemple la apertura al comercio con el exterior,
de esta manera el pais A importara del pais B los bienes cuyo costo sea relativamente mas
bajo que el generado al producirlos internamente. Bajo el supuesto de que ambos paises
poseen las mismas demandas relativas, asi como de las mismas preferencias, el mismo
nivel tecnoldgico y el nivel de productividad de los factores entre los dos; lo Unico notable

es que la cantidad de recursos que posee cada uno, lo que se ve reflejado en el tipo de bien
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que producen y finalmente exportan ya sea mas trabajo intensivo o mas intensivo en el
factor capital.

Ya que el pais A se especializa en la produccion del bien para el que posee recursos
abundantes, entrara al comercio internacional a través de la exportacion de este bien.
Cuando los dos paises hacen comercio los precios relativos convergen, ante un incremento
en el precio relativo del bien “X”que produce el pais “A”, la poblaciéon que esta utilizada
para la produccion de este bien tendra un aumento en su ingreso mientras que la poblacion
empleada en la produccion del bien “Y” tendra una disminucién en su ingreso.

Por otro lado, en el pais “B” en el que costaba mas en términos relativos la
produccion del bien “X”, con el comercio exterior obtendra dicho bien a un menor precio, y
los productores de este bien tendran una disminucién en su ingreso, generado por la
competencia, una parte de la demanda sera satisfecha con el bien importado. Mientras que
los productores del bien “Y” verdn mejorada su situacion e incrementaran la produccion y
venta en el exterior de dicho bien. El efecto anterior se puede resumir de la siguiente forma:
“...los propietarios de un factor abundante del pais ganan con el comercio, sin embargo los
propietarios de un factor escaso del pais pierden”.??

El modelo HOS, contempla que dados los supuestos, los dos paises comerciaran entre
ellos bajo la misma relacién de intercambio, que es coherente con los niveles de bienestar
mas altos que los obtenidos cuando no habia comercio; deduciendo el siguiente teorema:
“Un pais exportara el bien que utiliza intensivamente mas del recurso del cual es
relativamente abundante e importara el bien que emplea su factor relativamente escaso.”

El modelo tiene mayor estabilidad si se supone que para alcanzar el comercio
benéfico, se emplea la relacion de precios entre los factores, ya que empleando este método
garantiza la validez del teorema a pesar de que haya diferencias en las demandas 0 sesgo a
favor de algun bien en particular, lo que conduciria a la elevacion de precios relativos de
éste y cambiarfa la relacién dada en el teorema HOS?.

El modelo concluye que los beneficios del comercio se daran en términos de un
incremento en los ingresos de la poblacion empleada en la produccion del bien que el pais

es factor-abundante, mientras que los empleados en una industria que produzca bienes en

2 Krugman Poul, Economia Internacional. Pag. 62
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donde el pais tiene escasez del factor tendrd una reduccion de sus ingresos por medio del
comercio internacional. Se considera que la division internacional del trabajo y la
especializacion de cada uno de los paises es un punto que enmarca la formacién de este
modelo, la apertura comercial y la posterior especializacion en la produccién de cierto tipo
de bienes traera beneficios a la poblacion empleada en este. Por lo tanto, si el bien es
abundante en el factor trabajo, la especializacion en bienes que contengan una mayor
proporcidn de este tipo de factor le traera beneficios directos e indirectos al adquirir bienes

en los que no es abundante, aun menor precio producirlos por si mismo.

5.2 La Apertura Comercial y el fomento a la industria exportadora.

El modelo HOS referido en el apartado anterior, forma parte del fundamento de la teoria
econémica planteada por medio de los programas que sugieren el crecimiento de las
exportaciones como el mecanismo adecuado para conseguir tasas de crecimiento del
producto de manera sostenida. La especializacion de los paises en la produccién de bienes
exportables y la obtencidn de importaciones con un menor costo en el esquema del HOS,
estableceria las condiciones fundamentales para el crecimiento econdémico. De esta forma,
bajo el esquema del modelo HOS se necesita la especializacién en la produccién de algunos
bienes en los que se tiene una ventaja comparativa relativa, y el comercio solo se
estableceria a través de la fomento a las actividades del sector exportador.

El establecimiento de un sector industrial que esté enfocado al sector externo es parte
de los mecanismos por medio de los cuales se obtendrian las condiciones necesarias para
maximizar la asignacion de los factores, que determine la especializacion de cualquier pais
en el contexto de un mercado mundial. De esta manera, la generacion de condiciones de
crecimiento econdémico estaria sustentada bajo el desempefio de la industria orientada hacia
el sector externo.

El sector exportador fungiria entonces como motor de crecimiento, pero para ello
deberia haber una mejor asignacién de recursos entre las industrias del pais; que no seria
posible bajo condiciones de proteccién para algunas industrias. Es el libre comercio,
entonces, el mecanismo por medio del cual la asignacion de recursos seré la eficiente, ya

que se destinaran a la produccion de mercancias exportables y se dejaran de producir bienes
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que se pueden obtener a menores costos en el exterior (estando en linea con las
aseveraciones del modelo HOS).

En un principio se considerd que el proceso de liberalizacion comercial no tenia
porque ser total y que podria ser complementado con medidas de proteccién. La
liberalizacion comercial podria no estar relacionada con la completa eliminacion de las
tarifas de importacién, de hecho seria posible lograr el proceso de liberalizacion aun con
tarifas altas, de esta forma al menos en teoria no habria razon para que se tuvieran que
eliminar las tarifas en su totalidad; “Un régimen podria estar completamente liberalizado y
aun emplear tarifas sumamente altas con el fin de alentar la sustitucion de importaciones.”
(Krueger 1978), y aun Balassa 1986 consideraba que las politicas implementadas en el
proceso de liberalizacion podian estar acompafiadas de mecanismo de proteccion, con la
Unica caracteristica que existieran las mismas medidas para el sector exportador, esto es un
fomento a las exportaciones en un ambiente de sustitucion de importaciones eficiente.

A pesar de ello, los mecanismos de fomento a las exportaciones dificilmente podian
estar acompafados de medidas proteccionistas, lo que condujo a que en el transcurso del
tiempo los tedricos del fomento a las exportaciones: Balassa , Krueger o Bhagwati,
consideraran que la puesta en practica de mecanismos de proteccién generaria una
distorsion en la asignacion de los factores de produccién, que posteriormente tendria
repercusiones en las industrias exportadoras, ya que se encontrarian ante un ambiente muy
poco propicio para que su desarrollo. Por ese motivo, la eficiente asignacién de recursos se
lograria después de la paulatina eliminacion de los mecanismos de proteccion que afectaban
la estructura de los costos de las mercancias, por lo que el concepto de liberalizacion
comercial se convirtié en un sinénimo de libre comercio.

El libre comercio es entonces el mecanismo adecuado para lograr esta correcta
asignacion de recursos entre los diferentes sectores; el fomento a las industrias exportadoras
se convierte en la manera mas adecuada de incentivar el proceso de industrializacion y
posteriormente de crecimiento econdmico. A este respecto Anne O. Krueger mediante el
estudio realizado en una decena de paises, concluye que los paises que fomentan las
exportaciones tienden a presentar mas altas tasas de crecimiento que los paises que ponen

en préactica los programas de sustitucion de importaciones.
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“Por un lado, existe el hecho que la promocién de exportaciones, por su naturaleza, evita
algunos de los costos de la estrategia de sustitucion de importaciones. Por otro lado, hay
ganancias identificables en el producto que son ocasionadas por los insumos dados que son
alcanzables bajo la promocién de exportaciones™

El fomento al sector exportador no so6lo se centra en encontrar los mecanismos para
incrementar el potencial de crecimiento de la economia al crear una estructura industrial
nueva enfocada a las exportaciones; se convierte entonces en el motor de crecimiento,
debido a que por medio de éste sector es posible tener un incremento de los insumos en el
mercado interno lo que incentivara directamente al crecimiento de las industrias
proveedoras de éstos y de manera indirecta afectard el comportamiento de las industrias de
bienes de consumo. Por supuesto, en el marco desarrollado el fomento a las industrias
exportadoras se tiene que considerar que fungira también como un mecanismo para la
obtencidn de divisas que pueden ser utilizadas, ya sea para ampliar el financiamiento de la
expansion de la industria manufacturera o también para hacer frente a obligaciones que se
tengan en moneda extranjera.

La capacidad que tenia la apertura comercial para la asignacion correcta de recursos

se basa en la capacidad de incentivar la competencia en los mercados dando incentivos
adecuados a las empresas, con el objeto de incrementar la productividad total de los
factores y la competitividad via el cambio tecnoldgico. El incremento solo se podria dar en
condiciones de libre comercio bajo el esquema de competencia perfecta en donde todas las
empresas enfrentan las mismas restricciones, no obstante se reconoce que los efectos que se
tendria bajo un ambiente de monopolio podrian afectar el efecto mostrado en la
productividad.
“Poco es conocido acerca de las dindmicas del incremento de la productividad: no es del
todo claro las medidas por las cuales los incrementos en el producto por cabeza son
logrados con las plantas existentes; a propésito de las nuevas, las empresas con alta
productividad sacan a las viejas, y por competencia entre las empresas con la proporcion de
productividad arriba del incremento medio de la productividad y la proporcién de las
empresas por debajo de la productividad media” (Krueger, 1983).

24 Krueger, Anne O., Trade and employment in Developing Countries. 1983. P4g. 51
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Las estructuras industriales formadas por el fomento a las exportaciones, en las
condiciones macroecondémicas impuestas en el marco del esquema de libre comercio,
permite la expansion mas rapida de las nuevas empresas dirigidas al mercado exterior
ademas contar con los incentivos adecuados para tener un tamafio que les permita ser
eficientes®. Las empresas que tienen una relacién con el sector externo se enfrentan a la
competencia internacional y no poseen los mecanismos de proteccion que pudiesen tener en
el mercado interno, tendiendo a desarrollarse con mejores niveles de productividad.

La industria orientada hacia el exterior se ajustara a las ventajas comparativas que la

dotacion de recursos le sefiale, por lo tanto, el manejo de un tipo de cambio efectivo que se
ajuste a las necesidades de la exportacion sera necesario para el correcto funcionamiento de
la estrategia, este tipo de cambio debe de ser el mismo tanto para las importaciones como
para las exportaciones. El libre comercio y la apertura total de las economias requiere
también la abolicion de las barreras arancelarias y no arancelarias, las estrategias anti-
inflacionarias y un Estado minimalista donde el sector privado es concebido como el motor
de desarrollo y el medio para alcanzar la futura industrializacion, o sea que se alcance un
cambio microecondémico .
“Por ejemplo algunos autores han argumentado que la liberalizacion comercial no deberia
tener como objetivo el reducir el grado de sesgo anti-exportador, y generar un régimen de
comercio neutral,[...], deberian de esforzarse mas en producir un sistema de comercio
liberal donde todas las distorsiones al comercio, incluyendo tarifas a la importacion y
subsidios a las exportaciones, sean completamente eliminados, una caracteristica central de
ambos estudios Balassa, Krueger y Michaely es que la devaluacion es considerada un
importante componente, en su propia forma de la politica de liberalizacion” (Edwards,
1993/ 1365).

La productividad total de los factores® es considerada como una variable clave para
el desarrollo industrial. En los estudios realizados por los autores del fomento a las
exportaciones, éstas funcionaron como un mecanismo para incrementar la productividad

total. Este efecto es debido a que las exportaciones fomentan la utilizacién de la capacidad

25 ] . . ~ . .
Se refiere a que no contaran con mecanismos de proteccion que les haga tener un tamafo alejado de las condiciones de costos como las
empresas desarrolladas por medio de la sustitucion de importaciones.

26 . . - . - L

Es conveniente mencionar que la productividad total de los factores (PTF) es un concepto diferente al utilizado en la composicidn de la
ley Kaldor-Verdoorn, y tiende a causar confusion y que en algunos articulos se concluya erréneamente que la ley de Kaldor-Verdoorn se
cumple ante la utilizacién de este concepto.
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industrial que no era completamente utilizada bajo el régimen de proteccion, incentiva la
asimilacion de nuevas tecnologias, la especializacién horizontal y los efectos de aprendizaje
ademas de mejorar la calidad de los productos que se exportan, “El crecimiento en las
exportaciones se asocia positivamente con el crecimiento de la PTF en el sector industrial,
“pero Unicamente en economias que siguen politicas orientadas al mercado en general”
(Nishimizu, 1991).

Bajo este pensamiento dirigido al fomento de las exportaciones, el libre comercio
universal asegura que los bienes se produzcan en donde resulte mas barato hacerlo en la
I6gica del modelo HOS, ya que las exportaciones permiten el establecimiento de
capacidades de produccién que aseguren el correcto uso de los recursos de los que se tiene
una mayor dotacién, se incremente la productividad y via el comercio se obtengan los
recursos econémicos para incentivar los procesos de crecimiento, y asi como lo menciona

Bhagwati en su articulo de 1991, este debe de aplicarse en todos los paises.

5.3. La Liberalizacién Comercial y el crecimiento.

Los diversos estudios hechos por parte de autores como J. Bhagwati, A. O. Krueger (1978,
1993), B. Balassa (1972, 1986), Willianson y Michaely (1991), que componen la teoria de
fomento a las exportaciones basados en el modelo HOS, marcan que existe una correlacion
positiva entre los paises que promueven politicas de fomento a las exportaciones y altas
tasas de crecimiento del producto; el desarrollo del sector exportador de bienes
manufacturados en el marco de un sistema orientado hacia el exterior esta correlacionado
con la presencia de un mayor dinamismo del crecimiento econémico.

En el estudio elaborado por Balassa en 1971, se presentaban resultados acerca de las
diferencias en la tasa de crecimiento de los paises que habian fomentado la sustitucion de
importaciones, empleando para ello el concepto de tasa efectiva de proteccion, que contiene
en un solo indicador la tasa de proteccion concedida por valor agregado para cada

industria,®” concluyendo que las actividades manufactureras habian obtenido altas tasas de

. - VA -VA™)
27 L . . th .
La tasa de proteccion efectiva empleada por Balassa se define como: VA®  donde VA es el valor agregado interno y VA* es
el valor agregado mundial y el subindice J se refiere a la industria en cuestion .Si se supone una relacién lineal entre los indismos y los
(t, _Z iat)

)=
-, . P 1— a, a . .. .
productos la ecuacion se puede reescribir de la siguiente manera: -2 3) ,donde ™ | se refiere al coeficiente insumo-

producto,y ' es el arancel sobre el insumo i.
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proteccion efectivas y que su desarrollo habia sido bajo. Por lo tanto, la contribucion para el
incremento del producto habia sido baja.

En contraparte en 1978, A. Krueger elabor6 un estudio poniendo a prueba la hipétesis
de que la implementacién de un régimen mas liberal reflejado en altas tasas de crecimiento
de las exportaciones y un sector comercial mas liberalizado tiene un efecto positivo sobre el
crecimiento agregado. Esta contradiccion en el comportamiento de las estructuras de
produccion serviria de respaldo para su preferencia en torno a los efectos proporcionados
por las exportaciones.

La liberalizacion comercial es un método reconocido por la teoria econdmica, para
que se puedan abrir oportunidades para incentivar el crecimiento econémico, debido a que
tiene efectos en el incremento de la especializacién entre paises y el aprovechamiento de
los recursos economicos, “[...] entendiendo a la liberalizacion como el proceso por medio
del cual se eliminan los sesgos anti-exportadores, la apertura afecta positivamente al
crecimiento. Primero hay efectos directos que operan via “ventajas dinamicas”-incluyendo
una alta capacidad de utilizacion y mas eficientes proyectos de inversion- y segundo hay
efectos indirectos que trabajan a través de las exportaciones: las economias mas
liberalizadas tienen rapido crecimiento de las exportaciones y estas, a su vez, resultan en un
mas rapido crecimiento del GNP.” (Edwards, 1993: 1371).

La liberalizacién comercial de esta forma ayudara a que los factores de la produccion
no encuentren algun problema en su movimiento entre paises, pero sobretodo esto implica
que las mercancias que se produzcan en diferentes paises tampoco tengan dificultades para
acceder a mercados mas grandes. El libre acceso a mercados implica que las empresas
pertenecientes a una nacion en particular pueden incrementar su produccion y exportarla, y
que también pueden acceder a bienes ya sea de origen primario o de capital que no se
producen en el pais en cuestion, pudiendo alcanzar mayores niveles de crecimiento del
producto.

“I...] el desempefio de las exportaciones, particularmente de bienes manufacturados y
dentro de un sistema de produccion orientado hacia el mercado, se asocia positivamente

con un mayor dinamismo del crecimiento econdmico” (Balassa, 1981).
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Los beneficios del libre comercio entonces suponen el incremento de las capacidades de
produccion de las naciones, asi como la amplitud de los mercados y el aprovechamiento de
los factores de la produccion y mejoramiento de los procesos internos de produccion.

El incremento de la produccion generado por la apertura hacia los mercados externos
sera una fuente de empuje para la tasa de crecimiento de la industria y del producto total
obteniéndose mejores niveles de desarrollo para los paises que abran su mercado exterior.
Un aumento en la tasa de crecimiento del producto tendrd como consecuencia la aparicion
del fenémeno de convergencia en los niveles de ingreso de los paises que utilizan el libre
comercio, donde la productividad de los factores seria aprovechada de mejor manera por las
empresas y se obtendrian beneficios de acuerdo con la especializacién comercial a nivel
internacional.

“Si todos los paises en vias de desarrollo hubieran seguido el modelo orientado hacia el

exterior y hacia las empresas privadas de rapido crecimiento del noreste y sureste de Asia,

su tasa de crecimiento promedio anual del PIB per capita habria duplicado cada década. La
pobreza extrema se habria eliminado en gran medida. La mayoria de las personas del

mundo viviran méas tiempo, tendrian mas acceso a la educacion y a otros bienes publicos y

llevarian las vidas de moderada comodidad. (Hughes 1992:30)” (Dussel, 1997).

En el marco del pensamiento de fomento a las exportaciones, un incremento en la
demanda de exportaciones puede ser una fuerza mas potente para inducir el crecimiento
econdmico que otro tipo de instrumentos, en especial para las economias no desarrolladas
que estén abiertas al comercio exterior por las siguientes razones:

e Las exportaciones permiten la especializacion regional, que puede brindar ganancias
dinamicas y estaticas, como los cambios en la productividad, cambios en la asignacion
de recursos y la formacion de ventajas comparativas de costos;

e Las exportaciones permiten a los paises obtener recursos para incrementar las
importaciones sobretodo en las regiones atrasadas, las cuales no cuentan con recursos
para la importacién de bienes de capital;

e Si el intercambio de informacién y el conocimiento técnico estan enlazados al comercio
exterior, las facilidades pueden mejorar la capacidad de oferta hacia el area atrasada y la
posterior asimilacion de la tecnologia.
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La conjuncion de estos factores determina el efecto del incremento de actividad del sector
exportador y posteriormente en el crecimiento de la productividad, con base en las
condiciones macroecondémicas necesarias y en las politicas destinadas hacia el libre
comercio se tendrd como resultado un crecimiento econémico superior, como lo menciona

Balassa en su articulo de 1989.

6. La productividad y el nivel de desarrollo.

La existencia de diferentes niveles de productividad en los paises se ha visto como un
factor por el cual estos pueden alcanzar diferentes niveles de ingreso; la productividad en
los paises desarrollados frecuentemente es vista como superior a la existente en los paises
en desarrollo, motivado por esto sus habitantes reciben una mayor proporcion de ingreso y
el pais obtiene un mayor nivel de desarrollo. La productividad marginal mas alta en los
paises desarrollados entonces funciona como una clara explicacion del porque reciben un
mayor ingreso.

El poseer una mayor productividad, no sélo en el factor trabajo sino también en la
participacion del capital, seria entonces el instrumento adecuado para que los paises
desarrollados alcancen altos ingresos, no obstante como se ha visto arriba, el impulso tiene
que ser dirigido hacia sectores de la economia que presenten la facultad de establecer
relaciones que propicien la generacion de economias de escala impulsando la tasa de
crecimiento del producto, se podria decir entonces, que los paises desarrollados tienen una
mayor eficiencia en la utilizacion de los factores productivos que poseen, tanto de fuerza de
trabajo como de capital, pues los destinan a éstos sectores:

“[...] la caida del producto por trabajador entre 1980 y 2003 es principalmente la razon por
la que los paises logran alcanzar mayores tasas de crecimiento, por lo tanto, en los paises en
desarrollo deberian de existir mecanismos por medio de los cuales se pudiera lograr que la
mayor proporcion de la fuerza de trabajo se localizara en los sectores que tienen un mayor
nivel de productividad, que frecuentemente son los sectores industriales. Sin embargo, en

los paises en desarrollo una gran proporcién de la fuerza de trabajo se ha visto desplazada
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de los sectores industriales hacia actividades de servicios con un bajo nivel de
productividad®® y participacion individual en el producto [...]"%.

La caida en los niveles de la productividad no es debida a la mala asignacion de
factores sino mas bien tiene una fuente enddgena, que es el efecto causado por la actividad
econdmica industrial que las ultimas décadas ha perdido fuerza para lograr absorber de una
manera satisfactoria la poblacién econdmicamente activa. La poblacion que el sistema no
ha podido absorber se ha refugiado en las actividades de servicios formales e informales
gue no cuentan con un nivel de productividad satisfactorio y en los que los rendimientos
crecientes no son del todo claros principalmente para paises no desarrollados como México.
“Fue el pobre desempefio de la economia en términos de crecimiento lo que explica el
decepcionante desempefio de la productividad”*°.

Con este marco, la reduccion de la tasa de crecimiento de la economia y el cambio de
la productividad puede ser explicado via la utilizacion de lo postulado por J.P. Verdoorn en
1949, y posteriormente por Kaldor en 1966: la reduccion de la productividad seria una
consecuencia de la disminucion de las tasa de crecimiento del producto y tendria como
causa la reduccién en la poblacion que es empleada en sectores secundarios donde la
productividad es mayor.

Como era natural, en las décadas anteriores una amplia masa de poblacion de los
paises no desarrollados se traslado del campo a la ciudad debido a que los salarios eran
superiores en las empresas inddstriales que en el campo. Aunque, la reduccién en la
actividad econémica del sector industrial, que fue complementada con una reduccion en sus
salarios, incentivo a que la poblacion que buscaba empleo se insertara en las actividades del
sector servicios donde la productividad es baja. La reduccion de la productividad esta
acompariada del efecto provisto por el sector externo, generado del hecho de que a pesar de
que ahora la mayor parte de los paises no desarrollados exportan manufacturas, la
elasticidad ingreso de la demanda de éstas es reducida, lo que se asocia directamente con el

mantenimiento del efecto descrito en el modelo centro periferia de Prebisch.

28 .. . s i g .
Cabe aclarar que los servicios son una parte importante en la composicion del producto en la mayor parte de los paises
latinoamericanos, pero su participacion en la formacion de valor agregado para es muy baja.

2 Ros Jaime, La desaceleracion del crecimiento econémico de México, Borrador Octubre de 2006. Pag. 9
30 ¢ .
Idem Pag. 9
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Las leyes de Kaldor que enmarcan la importancia del proceso de especializacion y la
division del trabajo dentro y entre las naciones puede tener las condiciones para explicar las
diferencias entre las tasas de crecimiento en los paises y de las regiones que los componen;
por ésta misma razén se pueden utilizar para la construcciéon de modelos que destaquen las
consecuencias de dinamicas acumulativas circulares en el proceso de desarrollo econémico,
en el marco de la presencia de rendimientos crecientes a escala. Por supuesto la
introduccidn de estas leyes también puede servir para revisar el comportamiento del sector
productivo de los paises y contestar porque algunos experimentan circulos virtuosos de
crecimiento mientras que otros (los no desarrollados), se quedan inmersos en circulos
viciosos; generando tendencias hacia el mantenimiento o agravamiento de las diferencias

iniciales de produccidn e ingresos.
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7. Conclusiones Preliminares

Los modelos teoricos planteados anteriormente son el reflejo de construcciones tedricas en
torno a los factores que hacen que el producto aumente; la manera de concebir las diversas
caracteristicas del crecimiento depende de los diferentes supuestos empleados para
sustentar los determinantes del crecimiento econémico. No obstante, en los modelos que
suponen incrementos motivados por el lado de la demanda o por el lado de la oferta, o los
que suponen rendimientos a escala crecientes y la existencia de causalidad acumulativa o
en contraparte con rendimientos constantes en el marco de competencia perfecta, mantienen
al sector industrial y al crecimiento de las exportaciones provenientes de éste, como el
mecanismo a travées adecuado para obtener mayores tasas de crecimiento del producto.

Los modelos planteados anteriormente tienen diferencias en torno al comportamiento
del sector industrial en el crecimiento econémico y a los mecanismos a través de los cuales
este puede funcionar como un aliciente para el incremento de la productividad de la
economia en su conjunto. La validez y realismo de los supuestos pueden ser los medios a
través de los que se compruebe la calidad de las conclusiones que se obtienen de ellos. En
primer lugar se podria decir que un modelo es mas adecuado para la explicacion del caso
industrial para los paises no desarrollados si se basa en supuestos que se apegan en mejor
forma a la realidad y caracteristicas existentes en estos paises.

Pero, al establecer este tipo de conclusiones se estaria dejando de lado la existencia de
los supuestos implicitos y explicitos en la formulacion de los modelos de carécter
enddgeno, los cuales hacen que su contrastacion empirica y formalizacion teérica supongan
un nivel de complicacién que muy pocas veces puede ser del todo clara y consistente. La
prueba de ello son los diversos planteamientos en contra que suscitaron durante varias
décadas las llamadas leyes de Kaldor y el mismo planteamiento contenido en el modelo
centro-periferia y su apartado referente a la elasticidad ingreso de la demanda de los bienes
producidos y el comercio desigual.

Después de la revision de los diferentes apartados teoricos establecidos para el sector
industrial y su efecto en el crecimiento, no podemos concluir cual de los dos disefios tiene
una mejor estructuracion ya que algunos contienen caracteristicas mas reales pero con

menor formalizacién matematica mientras que el otro esta sustentado en un extenso grupo
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de supuestos un poco alejados de la realidad de los paises periféricos; cabe resaltar que
ambos mantienen conclusiones tedricas coherentes con la estructura armada.

Los planteamientos seguidos en las ultimas décadas por los hacedores de politica
econdmica en los paises no desarrollados, estan relacionados con los lineamientos del
modelo HOS y de la industrializacion dirigida hacia el fomento de las exportaciones,
aunque los alcances de dichos planteamientos tienen un alto grado de incertidumbre, ya que
los afectos esperados, que fueron planteados por el esquema neoclasico de libre comercio,
no se han presentado con la regularidad necesaria.

El desempefio de la liberalizacion comercial via la utilizacion del fomento de las
exportaciones como impulsor de la productividad y del crecimiento econémico no es muy
claro, ya que se encuentra poca evidencia que las politicas de mercado abierto, en el sentido
de bajos aranceles y barreras no arancelarias al comercio, estén significativamente
asociadas con el crecimiento econdémico en los paises latinoamericanos. Instituciones
multilaterales como el Banco Mundial, FMI, y la OCDE regularmente promueven
recomendaciones con base a la creencia de que la apertura genera predecibles y positivas
consecuencias para el crecimiento del producto, de acuerdo al FMI (1997,84): las politicas
hacia el comercio exterior estan entre los mas importantes factores para promover el
crecimiento econdmico y la convergencia en los paises en desarrollo (Rodrick, 2000).

Los resultados obtenidos de la implementacion de estas teorias, determinadas por el
lado de la oferta® y la aceptacion de parte de algunos de los autores del fomento de
exportaciones en torno a los alcances de sus propuestas en un sistema que es claramente no
competitivo®®, es una muestra de la limitacion de su cobertura.

“[...] cuando el equilibrio del libre comercio, se alcanza en una economia distorsionada es
claramente un subdptimo; una tarifa infinitesimal generalmente mejoraria el bienestar, asi
se obtendria un argumento de “second-best” para la proteccion. La otra implicacion, por
supuesto, que uno puede generar, es la postulacion de diferentes fallas de mercado, una
interminable serie de casos en que la liberalizacion del comercio de un nivel de proteccion
determinado arbitrariamente es perjudicial mas que Uutil, es empobrecedor mas que

enriquecedor” (Bhagwati, 2000).

31 L o - .
Cuya explicacion se abordara con mayor detenimiento en el siguiente capitulo.

Cabe aclarar que a pesar del comentario, Bhagwati continua considerando que el libre comercio ha “surgido triunfante” de las criticas
y postulados contrarios que se le han hecho a través de los afios ademas de considerar ignorantes de la teoria a los que promulgaron que el
libre comercio conducird necesariamente a un mayor crecimiento.
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Por tal motivo se muestra consistente la adopcion de un sistema el cual se ajuste de
mejor manera con las caracteristicas presentes en la economia de los paises en desarrollo,
es en donde el modelo centro periferia y las leyes de Kaldor referidas a la productividad,
presentan ventajas para la formulacion de planteamientos que den una explicacion mas
aceptable del comportamiento y las caracteristicas del crecimiento economico presentado

por los paises en desarrollo.
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CAPITULO 2.
MEXICO Y EL PROCESO DE DESARROLLO CON APERTURA ECONOMICA.

El comportamiento de la economia mexicana en los Ultimos afios ha estado ligado a
procesos de ajuste y mantenimiento de la estabilidad macroeconomica, pero también a un
proceso de cambio de especializacion del sector productivo mexicano en el marco de la
apertura econdémica y la competencia con el exterior; de esta forma se ha visto que las
estructuras productivas, formadas durante el periodo sustitucion de importaciones, han
tenido problemas para ajustarse a la situacion actual.

Cuando en 1983 se reactivaron® las reformas a la politica comercial se destacaba la
posibilidad de que el sector exportador funcionara como motor de desarrollo para la
economia en su conjunto, cambiando el sesgo anti-exportador generado durante el proceso
ISI e incentivando al crecimiento de la productividad en la economia.

Bajo estos lineamientos se establecieron las condiciones para que el sector industrial
exportador fuera el mecanismo adecuado para incrementar, no sélo la produccién y la
productividad, sino también la estabilidad macroeconémica a través de la entrada de
divisas. Por este motivo, se decidio la entrada al GATT en 1986 y la posterior puesta en
vigor del TLCAN en 1994, bajo el fundamento de que estos mecanismos contenidos en el
Ilamado Consenso de Washington serian necesarios para la formacion de condiciones que
llevaran México al crecimiento sostenido.

Empero, las condiciones de la economia real han mostrado ser muy diferentes a las
planteadas por los impulsores de este modelo de desarrollo, por lo que se pueden establecer
algunas preguntas al respecto del comportamiento en los Ultimos veinte afios desde que se
puso en marcha, como las siguientes: ¢Cuales fueron las caracteristicas existentes para
iniciar el cambio de modelo de desarrollo en los ochenta? ;Qué oportunidades trajo a la
economia mexicana el impulso del sector exportador? ;Cémo se ha comportado la industria

nacional ante la entrada de la inversion extranjera?, la existencia de un mayor componente

! La reactivacion de las politicas de apertura comercial se hicieron después de que las condiciones econdmicas
favorables se desvanecieron, y por fin las medidas de apertura comercial que habian sido dos veces detenidas
en la década de los setenta fueron aplicadas, sin embargo, las condiciones en que se reactivaron fueron muy
desfavorable en contraste con los dos momentos anteriores.
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extranjero, ¢ha incrementado la productividad en el conjunto de la economia? y esto ¢;se ha
traducido en la formacidn de una estructura estable que permita el crecimiento?

En este capitulo se establecen algunas repuestas a las preguntas anteriores,
basandonos en la revision del comportamiento del sector industrial y del sector externo en
el proceso de industrializacion puesto en marcha en los ochenta. Por lo cual en la primera
parte del capitulo se aborda la descripcién de la formacion de las estructuras productivas en
México desde la década de los cuarenta hasta la finalizacion del periodo ISI aparente; en la
segunda parte se establece una revision de las medidas de apertura comercial del sexenio de
Miguel de la Madrid; en la tercera parte se aborda el comportamiento del modelo de
desarrollo desde 1988 hasta el termino de la resecion econdémica en 1996; en cuarto lugar se
mencionan algunos de los puntos tomados en cuenta para la estructuracion del modelo
después de 1995 y su comportamiento hasta la época actual bajo la incursion de nuevos
elementos de caracter internacional que afectan la continuacion del modelo; finalmente se

presentan algunas conclusiones preeliminares.

1. El desarrollo de la industrializacion de México (1940-1982)

El sector industrial en México se ha desarrollado desde la década de los cuarenta,
generando que en pocos afios se lograra tener una capacidad productiva importante. El
modelo econdmico establecido a partir del final de la recesion de la década de los treinta,
funcion6 como el medio para la primera formacion de industrias con un tamafio lo
suficientemente grande como para satisfacer la demanda interna y en algunos casos lograr
la exportacion ante un contexto econdémico de guerra.

El Ilamado proyecto nacionalista establecio las condiciones favorables para satisfacer
la demanda de bienes primarios de parte de los paises beligerantes. La demanda externa fue
suficiente para mantener niveles de exportaciones de bienes primarios favorables y hasta de
bienes manufacturados (no sélo para México sino también para muchos de los paises de
Latinoamérica); aunque ante la finalizacion de la Segunda Guerra Mundial regresaron al
mercado mundial muchos los anteriores paises productores, haciendo que el precio de los
productos provenientes de la periferia cayera e hiciera poco factible la exportacion.

El establecimiento de las nuevas condiciones en el mercado mundial funcioné como

el incentivo adecuado para que los paises periféricos buscaran una manera diferente de
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impulsar su desarrollo. La CEPAL se convirtié entonces en la institucion que proveia de
esquemas de pensamiento que atendian la problematica de las naciones latinoamericanas y
de sus industrias. EI mecanismo por medio del cual la periferia deberia de atender sus
rezagos seria la industrializacién por sustitucion de importaciones (I1SI), que le proveeria de
elementos adecuados para en primer lugar hacer frente a los problemas de bajo nivel
industrial y en segundo termino el lograr la acumulacion de capital necesaria para generar
capacidades productivas propias haciéndolo competitivo a nivel mundial.

En México, la fase primaria de la ISI consistio en la utilizacion de instrumentos de
politica econémica necesarios para incentivar la produccion de bienes manufacturados de
bajo nivel tecnoldgico, estableciéndose los siguientes elementos:

< Aranceles’® .

% Permisos de importacion®.

% Fomento para empresas nuevas y necesarias.

+«»+ Excepciones fiscales.

+¢+ Cuotas de importacion.

+¢+ Precios de garantia.

++ Precios de bienes producidos por empresas paraestatales subsidiados.

¢+ Sobrevaluacion del tipo de cambio.

Los instrumentos empleados en la primera fase de la ISI lograron mantener a las empresas
nacionales bajo un esquema favorable alcanzando un incremento importante de la
produccidn industrial, que influencio el crecimiento de la demanda interna y mantuvo por
mas de una década niveles de crecimiento del 7%.

En el marco del programa de Industrializacion por Sustitucion de Importaciones en
1954, se instauré un mecanismo que fortaleceria el programa de conversion industrial
dirigido por el Estado, lo que se tradujo en “La Ley de Fomento de Industrias Nuevas y
Necesarias”, mecanismo en el que se orientaba la inversion privada hacia el fomento de
nuevas empresas dentro de actividades que estuvieran en el marco de la necesidades del

pais planteadas por el Gobierno central. Esta ley seria uno de los principales instrumentos

2 Los aranceles promedio por ejemplo para 1975 fueron especialmente altos para algunos productos como el tabaco (55.8), productos
pesqueros (66.9%), las bebidas (107%) y ropa y calzado (64.8%). Por otro lado, la proteccién efectiva ofrecida en México para bienes
del sector automotriz fue la més alta de todas con un 254.7% y 111.4% en 1970.

% A éste respecto se puede mencionar que el valor importado sujeto a control fue de 60% en 1980, 85.5% en 1981 y el méximo alcanzado
el ltimo afio del gobierno de Lépez Portillo con un 100% (Flores Quiroga, 1998).
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de la politica industrial hasta la década de los setenta, que utilizé el otorgamiento de
incentivos fiscales a las empresas en funcion de la cantidad de materias primas nacionales
que fueran utilizadas para la produccién. También se ofrecian estimulos a empresas
productoras con mayor nivel tecnoldgico, la cantidad de empleos que proporcionara, el
aporte al mercado interno en materia de produccion, la utilizacién de recursos naturales
nacionales. Posteriormente, en la década de los sesenta se adhirieron los estimulos para
evitar la concentracion en las areas urbanas ya desarrolladas y en menor termino también
para la promocién de la exportacion.*

La fase primaria de la ISI se mantuvo con alcances favorables para la produccion
industrial, a pesar de ello, durante el desarrollo de la segunda fase, en donde se buscaba la
produccion de bienes intermedios y de capital, se continto con el nivel de proteccion alto
mientras que las condiciones tanto nacionales como internacionales sufrian cambios.

La produccion nacional se centraba aun en bienes de bajo nivel tecnolégico y con
poca competitividad internacional, ya que ante un ambiente de proteccién, no tenian los
incentivos adecuados para mejorar sus procesos productivos. La industria nacional
mantenia una elasticidad ingreso de las importaciones era alta (superior a 1), el monto de
divisas necesarias para hacer frente a su pago era también alto; lo que presionaba la balanza
comercial y el mantenimiento del mecanismo mas importante de proteccion que mantuvo el
modelo ISI: el tipo de cambio fijo, manteniéndose aun niveles bajos de exportacion.

Las fallas contenidas en la instrumentacion del modelo ISI generaron que a finales de
la década de los sesenta y principios de los setenta, las presiones provenientes de la balanza
comercial comenzaran a vislumbrar la dificultad para mantener inalteradas las condiciones
de proteccién, no obstante, el mantenimiento de éstas continu6 a lo largo del sexenio de
Luis Echeverria®. Por lo tanto, se presentaron las primeras propuestas a favor de una
paulatina apertura de la economia e impulso del sector exportador que mantuviera las

condiciones favorables con E.U.A®,

* Desde la década de los sesenta se habian hecho los estudios necesarios para tratar de evitar una alta concentracion del sector industrial
en el centro y norte del pais, por lo cual se incentivo la desconcentracion del mercado.

% Cabe mencionara que en este sexenio también se establecieron muchas de las inversiones petroleras que fructificarian a finales de la
década.

6 El gobierno mexicano buscaba mantener las condiciones favorables que habia tenido con respecto a Estados Unidos, principalmente
después de las negociaciones de la Ronda de Tokio. En éste marco buscé varias veces obtener los beneficios de éstas negociaciones aun

sin pertenecer cabalmente al GATT.
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Las condiciones nacionales no eran las Gnicas que cambiaban ya que también en el
contexto internacional se presentaban grandes cambios, entre los mas importantes estaban:
él ocurrido en 1971, ante la declaracion de inconvertibilidad dolar-oro por parte del
gobierno Estadounidense, y el aumento del precio del petréleo desde 1973. Los
acontecimientos anteriores cambiaron el esquema internacional en que se habia
desarrollado el proceso de industrializacion de la economia mexicana, incrementando el
potencial de los desequilibrios establecidos en el periodo de la ISI, que combinado con un
alto nivel de endeudamiento interno y externo causo la inestabilidad de las finanzas
publicas’.

Bajo el contexto anterior en 1976 después de 22 afios, el tipo de cambio se devalué®,
pasando de 12.5 en agosto a 19.9 pesos en el mes de septiembre, por lo que fue necesaria la
adopcion de mecanismos adecuados para restaurar el equilibrio y regresar a la economia
nacional a la senda de crecimiento. El gobierno entrante emprendié una serie de acciones
que pretendian regresar al pais a la senda del crecimiento en la economia; a traves de la
devaluacion se buscé eliminar el déficit que se habia acumulado en los afios de tipo de
cambio fijo y reducir el peso para las finanzas publicas de su mantenimiento, donde las
exportaciones tendrian un mejor nivel competitivo en el exterior’ y representarian la
entrada de divisas para la eliminacién de la brecha comercial y la continuacion del proceso
de sustitucion.

Pero, el descubrimiento de importantes yacimientos de petroleo y la entrada de ahorro
externo trajo consigo el cambio en la politica econdmica establecida en 1976. Los nuevos
recursos dieron la posibilidad al gobierno de mantener politicas expansivas, incrementando
la demanda y con ello la necesidad de importaciones que se reflejo en el incremento de la

elasticidad ingreso de las importaciones, de esta manera se consolid6 un periodo que se le

" A este respecto se puede mencionar que “Entre 1973 y 1976, los intereses y amortizaciones de la deuda del sector plblico varian de
1337.6 a 2474.8 millones de pesos. Es decir, de representar casi la cuarta parte del ingreso por exportacién de bienes y servicios, en el
ultimo afio el porcentaje es ya equivalente a un tercio del mismo. (Gracida, 2002)

& Como fue anunciado el dia 31 agosto de 1976, en una conferencia de prensa por el Secretario de Hacienda y Crédito Publico y del
Director del Banco de México. “En consecuencia, anunciamos a ustedes que se ha adoptado la decision de abandonar el tipo de cambio
del peso mexicano frente al ddlar norteamericano. Simultdneamente se ha decidido no sustituirlo de inmediato por otro tipo de cambio
fijo, sino dejarlo flotar de tal manera que las fuerza del mercado actlen de manera indicativa respecto del nuevo tipo que debera
establecer en el futuro” (Numérica, 1976)

9 En este periodo de estabilizacion se formaria el segundo intento por incentivar la apertura comercial impulsado no solo por parte de las
condiciones establecidas por el FMI sino también por un impulso generado desde el interior por el sector exportador que buscaba tener
mejores condiciones ante la muy cercana finalizacién de la Ronda de Tokio.
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ha denominado: “Desustitucién de Importaciones™. En este periodo las exportaciones
petroleras en 1980 representaban el 67.3% de las exportaciones totales, en efecto, la mayor
parte de las exportaciones se debieron al incremento de la exportacion de petroleo mientras
que el sector industrial exportaba una proporcién menor.

Con estas caracteristicas ante una demanda agregada creciente y un nivel de
produccion industrial que crecia a una tasa inferior, el exceso de demanda se tenia que
satisfacer por medio de las importaciones y estas a su vez se solventaban por medio de
préstamos externos. Sin duda, “el diferenciar a los paises poseedores de petroleo y la
administracion de la riqueza que México tenia que aprender a administrar*?, trajo consigo la
formacion de desequilibrios, que solo eran sostenibles ante altos precios del petréleo y una
entrada constante de capitales, lo cual no sucedio.

En 1982, cuando los precios del petréleo comenzaron a bajar y los efectos causados
por el movimiento de la politica monetaria de Estados Unidos incentivo el movimiento a la
alza en las tasas de interés mundiales; la entrada de capital se detuvo y comenzaron a salir
rapidamente de paises en desarrollo como Meéxico, los altos niveles de inflacion que
durante afios habian sido justificados por el crecimiento econémico aumentaron. Fue
necesaria entonces la aplicacion de medidas que estabilizaran la economia y apoyaran al
pago de la deuda y la obtencion de divisas.

El paquete de medidas implementado por el nuevo gobierno se fundament6 en lo
establecido en la Carta de Intencion enviada al FMI para obtener recursos en noviembre de
1982. El propdsito de esa carta era el de ajustar la politica econémica nacional a unos
lineamientos previamente aprobados por ésta institucion, con el fin de que aceptara fungir
como aval para que el pais nuevamente fuera susceptible del crédito internacional y se
estabilizara la economia, pero también se fundamento en la conduccion de la politica

econodmica elaborada con base a la liberalizacion econémica.

10 L. - - . . i . . .
El término se utiliza para denotar la mayor entrada de importaciones en comparacion con los bienes que estaban siendo sustituidos.
Este efecto es causado principalmente por el estimulo a la demanda agregada que se present6 de 1979-1982.

11 Refiriéndonos a la anecdstica frase pronunciada por el Presidente José Lépez Portillo en el Informe Presidencial de 1978 en el Palacio
de las Bellas Artes.
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2. El inicio del proceso de Apertura Comercial.

2.1 Las politicas del gobierno de Miguel De la Madrid y la Apertura Comercial.

El sexenio de Miguel de la Madrid se caracterizd por el mantenimiento de instrumentos
dirigidos hacia el control de la inflacion, donde la liberalizacion econdmica tenia un papel
preponderante. En el marco de estabilizacion de la inflacion fue necesaria la adopcion de
medidas que corrigieran la direccion de los precios internos y la reduccion del déficit
gubernamental, de esta forma tanto los precios de garantia y los subsidios, hacia algunos
sectores, fueron paulatinamente eliminados, mientras que se formaba una estructura
adecuada para que los precios externos funcionaran como estabilizadores. Con estas
medidas comenzd el tercer intento de una reduccion de los aranceles y del aparato de
proteccion impuesto para las empresas nacionales.

Las politicas implementadas surtieron efecto y se logré el mantenimiento de la
inflacién en los primeros afios de aplicacion, por lo tanto, se buscé la reactivacion de la
economia a través del incremento de la demanda agregada, pero en 1986, los pocos efectos
se desvanecieron y las presiones inflacionarias derivadas de una mayor reduccién del precio
del petréleo impulsaron el crecimiento de la inflacion hasta llegar a tasas no vistas en
México™.

El efecto de las politicas de estabilizacion de la inflacién en México fue el de mejorar
la balanza comercial, ya que ante las devaluaciones hechas, las exportaciones estaban en
mejor posicion en el mercado mundial mientras que las importaciones disminuian. Lo
anterior podria ser un factor favorable en el marco del modelo de crecimiento enfocado
hacia el exterior, ya que el objetivo de crecimiento de las exportaciones manufactureras se
estaba logrando. Sin embargo, este fendbmeno presentaba caracteristicas muy diferentes a
las que se esperaban.

Las exportaciones manufactureras crecian pero no motivadas por incrementos en la
productividad ni por un mayor incremento de la capacidad de produccion, sino que se
lograban bajo un esquema de tipo de cambio devaluado; si bien las importaciones estaban
reduciéndose lo hacian por el efecto causado por la contraccion de la economia en general -
no se demandaban importaciones ya que no habia capacidad de demanda de éstas-. La

12 | a alta inflacién de 1987 que alcanzo el 159% no se habia registrado aun en periodos poco favorables para México, por ejemplo en la
década de los treintas el mayor nivel fue de 18.8% en 1973, mientras que en la década de los cuarentas no supero el nivel del 22.4%.
(Ortiz Mena, 1998 Cuadro 1.1).
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demanda agregada estaba retraida, motivada por la disminucion del consumo y de la
inversion (la demanda agregada disminuyo de 1981 a 1987 un 6.74%, mientras que la
inversion disminuyd en un 45.69% y el consumo solo aumento en un 0.125 en el mismo
periodo).

Obviamente la baja de demanda de importaciones era la consecuencia de la reduccion
de la inversion por parte del sector publico, que en el sexenio pasado habia sido la mas
pujante, pero que ante los programas de reduccion del gasto gubernamental, ésta habia
disminuido rapidamente. Por lo cual es correcto que a este periodo se le haya denominado
el de “sustitucion de importaciones aparente”, ya que si se analiza desde un punto de vista
agregado se podria pensar en una sustitucion de importaciones efectiva, pero ante una
desagregacion esto no se sustenta.

En 1986, el proceso mostrd sus limitaciones ante una fuerte baja del precio del
petréleo, originando de nueva cuenta una brecha en la balanza comercial, que se
incremento ante la fuerte salida de capitales de 1987. No obstante, la economia se mantenia
dentro del esquema planteado de liberalizacion, y en 1986 se concreto la entrada de México
al GATT, que habia sido postergada varias desde la década de los setenta,
comprometiéndose a seguir las politicas establecidas en dicho acuerdo, en donde las
medidas proteccionistas deberian de ser suprimidas. En primer lugar se deberian de cambiar
los permisos de importacion y las cuotas por aranceles, para que posteriormente estos
fueran eliminados para continuar con el esquema de libre comercio.

Esta adhesion representaba el mecanismo por medio del cual muchas de las
insuficiencias formadas en el periodo ISI podrian ser sanadas, ya que el sesgo anti-
exportador tenderia a ser eliminado ante la apertura, la ampliacion de mercado y la
productividad incrementada por efecto de la competencia externa. Estas acciones ayudaban
a la politica de estabilizacion via la obtencion de divisas, respaldando el programa de
estabilizacion®.

Los mecanismos aplicados a lo largo de todo el sexenio no fueron lo suficientemente
efectivos para contrarrestar las presiones inflacionarias de 1987, lo que llevo a tomar
medidas no ortodoxas dirigidas hacia el control de la inflacion inercial. El planteamiento

seguido para afrontar la inflacion inercial implico la formacion de acuerdos entre los

13 1 acuerdo que fue firmado en 1986 se le considera un poco inferior al acuerdo previo de 1978 cuando se detuvo la adhesién de
México en el GATT, que fue un reflejo claro del diferente nivel de poder de negociacién de México en ambas etapas.
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diversos sectores econdémicos, ya sea el obrero, el patronal y el gobierno, por medio de los
cuales se comprometian a mantener precios y salarios inalterados en el transcurso del
periodo de validez del acuerdo.

Las politicas de estabilizacion bajo el esquema de acuerdos entre sectores -
manteniendo el crecimiento de los precios con rezago a la inflacion- actu6é sobre las
expectativas de los agentes econdmicos en México, y junto con un programa de
refinanciamiento de la deuda, se contuvo la salida de recursos por materia de pago de
intereses y dividendos, que habian desestabilizado la balanza comercial y convertido a
Mexico (al igual que muchos paises latinoamericanos) en un exportador neto de capitales.

El paquete de renegociacion de la deuda puso en marcha diferentes mecanismos para
que los acreedores externos establecieran nuevas condiciones y se detuviera la salida de
capitales; la deuda total del sector publico como proporcion del PIB cayo del 80.5% en
1987 al 46% en 1991, comportamiento que fue seguido por la deuda bruta interna que
disminuyo en un 23.1% en el mismo periodo, pero sobre todo por la caida de la deuda
externa neta que disminuyo de 57.4% del PIB a la mitad para 1991 (Aspe, 1993).

Con el control de la inflacion logrado por medio del congelamiento de los precios
lideres y el freno a la salida de los recursos por concepto de pago de deuda, se logro
establecer las condiciones necesarias para reactivar la economia y volver al crecimiento.
Pero cabe mencionar que después de un periodo de sustitucion “aparente” o recesiva,
cuando se recupera el crecimiento ceterirs paribus, nuevamente aparecera un incremento
mas que proporcional en las importaciones, lo que reduce el superavit y puede traer un
desequilibrio en la balanza comercial, como efectivamente lo vivié México en los afios
posteriores al control de la inflacion. (Villarreal, 2001/ 539).

El modelo de impulso a la industrializacion seguido a través del fomento a las
exportaciones y la apertura comercial, fue profundizado en el periodo de estabilizacion de
la economia por medio de la eliminacion paulatina de los mecanismos de proteccion, que
caracterizaron a la economia mexicana a lo largo de la ISI, sin embargo, el mayor reflejo
del mantenimiento de este modelo econémico se vislumbro por las politicas econémicas
implementadas a partir de los noventas y conducidas bajo el llamado Consenso de

Washington.
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2.2 El consenso de Washington
En el Consenso de Washington, basado en el articulo “What Washington means by Policy
Reform” elaborado en 1989 por J. Williamson, se concretizan la mayor parte de las
medidas de politica econdmica seguidas por los paises latinoamericanos para incentivar el
crecimiento ante un ambiente de combate a la inflacion e insercion al mercado mundial. El
decélogo establece que bajo el cumplimiento de estas medidas las economias tendran un
mejor desempefio y regresarian a la senda del crecimiento sostenido, por esta causa muchos
de los puntos contenidos en él refieren al establecimiento de mecanismos para el libre
funcionamiento del mercado y de la mano invisible.

Para ello se deberian de establecer medidas de liberalizacion de mercados bienes y
servicios y del ambito financiero, donde la participacion del Estado, ya no seria la de un
actor, sino solo la de un érgano que garantizara el mantenimiento del marco judicial
existente. Los lineamientos de politica econdmica contenidas en el “Consenso de
Washington” fueron los siguientes:

% Disciplina Fiscal. Originado por la existencia de déficit fiscal y de balanza de pagos
en la mayor parte de los paises de Latinoamérica.

%+ Priorizacion del gasto publico. Que enlazaba el gasto publico con los programas que
realmente fueran necesarios buscando mejorar las condiciones fiscales del gobierno.

% Reforma Fiscal. Donde se buscaba incrementar los recursos del sector publico a través
del establecimiento de un sistema impositivo con una amplia base tributaria y con
impuestos marginales moderados.

% Liberalizacion de la tasa de interés. Mecanismo que buscaba la determinacion de éstas
por el mercado, obteniendo las condiciones adecuadas para fomentar el crecimiento
del ahorro y desalentar la salida de capitales.

% Tipo de cambio competitivo. Determinado por el mercado, deberia de establecer las
condiciones adecuadas para promover el proceso de exportacion, mientras que al
mismo tiempo fortaleceria la estabilidad macroecondmica al mantener el déficit de la
cuenta corriente en un nivel estable.

%+ Liberalizacién Comercial, En mismo marco de apoyo al proceso de industrializacion

enfocado por las exportaciones se sostiene este elemento, debido a que a través de él
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se podrian hacer las empresas exportadoras de bienes intermedios a menores
precios™.

% Inversion Extranjera Directa (IED). La liberalizacion de los flujos financieros
externos no es visto como de alta prioridad, aunque para las economias en desarrollo,
que se caracterizan por la falta de capital, seria una actitud favorable hacia el
desarrollo en el mismo marco de pensamiento que busca la industrializacion basada
en las exportaciones.

¢+ Privatizaciones. La justificacion de las privatizaciones se basa en primer lugar en la
creencia de que la industria privada se administra mas eficientemente que la empresa
estatal. En segundo lugar se convierte en el corto plazo en una fuente de ingresos para
el Estado. En el largo plazo por otra parte, el Estado disminuye su déficit al no tener
que financiar inversiones posteriores.

% Desregulacion. Las economias latinoamericanas se caracterizaban por un elevado
aparato de regulacion, que representaba una barrera a la entrada en las industrias, lo
que desincentivaba la competencia entre las empresas, ademas de que frecuentemente
causaba la generacion de costos mas elevados para éstas sobretodo para las empresas
medianas y pequefias que no tenian los recursos suficientes para influir en el
establecimiento de mecanismos que las favorecieran.

s+ Derechos de propiedad. La defensa de los derechos de propiedad por parte del Estado
deberia asegurar el establecimiento y cumplimiento de leyes que impulsaran o que
favorecieran un ambiente de inversiéon, en el cual las empresas tendrian los incentivos
necesarios para poder generar nueva tecnologia. También seria un mecanismo para
atraer a la inversion extranjera que buscaba la seguridad de sus inversiones, de las
tecnologias y procesos que serian trasladados hacia paises extranjeros.*

Los mecanismos contenidos en el decalogo suponen el mantenimiento de politicas

propicias para el establecimiento de una economia liberada y abierta a la competencia

externa, donde el mejor regulador son los precios establecidos en el mercado. El punto

clave en este supuesto es que se obtendrian condiciones similares en la mayor parte de los

14 . - . S . S .

En el caso de México también se considera un elemento para el proceso de estabilizacion de la inflacién, “La ley de un solo precio
deberia de comenzar a funciones (aunque lentamente) para fijar un limite superior a los precios de los bienes comerciables y contribuir a
abatir el costo de los bienes intermedios.” (Aspe, 1993)

15 . . . . -

A este respecto es conveniente revisar el documento “A Short History of the Washington Consensos” de J. Willianson, en el que hace
una remembranza de los contenidos de su texto de 1989, a través de la visualizacién de las politicas econémicas llevadas acabo por
Latinoamérica y los acontecimientos ocurridos.
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paises con los cuales se tiene relaciones comerciales y que la respuesta de parte del sector
industrial seria casi inmediata y favorable, en la mayor parte de los casos, a los efectos de la

liberalizacidn, cuestion que en ese tiempo y aun ahora es dificil tan solo suponer.

2.2.1 México en el marco del Consenso de Washington

Si se toma como base el decdlogo de Washington, se puede ver que en México, a lo largo
de la década de los ochenta se habian iniciado las reformas en la politica econémica
planteadas en el articulo de J. Williamson, por lo tanto, cuando logré superar el periodo de
estabilizacion de la inflacion y se dirigié otra vez al crecimiento, fue tomado como pais
modelo a seguir por el FMI, el que recomendaba la estructuracion de politicas
implementadas en México para otros paises.

La participacion del Estado se vio reducida al venderse la mayor parte de las
empresas paraestatales a agentes privados, manteniendo sélo las que fueron consideradas
como claves para la economia'®; la politica industrial activa que habfa sido mantenida por
décadas fue dejada de lado para Unicamente proveer los medios necesarios para incentivar
la competencia. Ante la eliminacion de los mecanismos de proteccion, las empresas ahora
podian obtener los insumos importados que requirieran, lo que les daba la capacidad -en
teoria- de aumentar su produccion, via el incremento de la productividad.

La liberacion de las importaciones se complementaba con el apoyo a la inversién

extranjera directa, que de acuerdo a sus promotores podia atraer capital, conocimiento y
tecnologia, desencadenando procesos favorables para la economia (Villarreal, 2000). En
efecto las medidas puestas en marcha casi un lustro antes, habian marcado el nuevo cambio
estructural, fundamentado en la desestatizacion, la desregulacion y la desproteccion.
“Asi aun cuando la liberalizacion puede ser una de las areas mas atractivas de la reforma,
no incrementard el potencial econémico de la economia sino va acompafiada por un
conjunto mucho mas amplio de reformas de desregulaciobn microeconomica y
macroeconomica en los sectores primario, industrial y comercial.” (Aspe, 1993).

El efecto directo de la implantacion de estas medidas y su profundizacidn, a inicios de
la década de los noventa, dio como resultado que la economia mexicana presentara tasas de

crecimiento positivas ante inflacion moderada, manteniendo al tipo de cambio como ancla-

18 Entre las que se encuentran el petréleo y la generacion de electricidad a través de PEMEX, LFC y CFE.
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antiinflacionaria. Los efectos generados por estas medidas parecian ser positivos, ya que la
inflacion solo era de 27.11% en enero de 1991 y de 11.94% en diciembre de 1992, mientras
que la tasa de crecimiento industrial también era positiva. Por otra parte, no se considero
los efectos adversos que tendria el mantenimiento del tipo de cambio sobrevaluado y la

politica de liberalizacidn desregulada.

2.3 Productividad y crecimiento industrial en los ochenta.

Uno de los objetivos planteados por las autoridades para abrir al mercado externo la
industria nacional, por muchas décadas protegida, fue la mejora de las capacidades
productivas y de eficiencia en la asignacion de recursos. La necesidad de obtener una
mayor competitividad de los productos mexicanos exportables fue el eje que por muchos
afios contribuyé a fortalecer los esquemas de liberalizacion comercial y de desestatizacion.

Las politicas econdémicas y programas propuestos para incrementar el volumen de
exportaciones fomentaron el establecimiento de empresas maquiladoras en el pais, que
destinaban su produccion hacia los mercados externos. Uno de los alicientes para el
establecimiento de estas empresas fue el aprovechamiento de la cercania con el mercado
estadounidense, el bajo nivel salarial que tenia México en comparacién de los paises
desarrollados y la existencia de un efecto mundial de recolocacion de las industrias en
paises en desarrollo en el marco de una estructura de fabricacion mundial.

La entrada de inversion extranjera directa funcionaria como el mecanismo que
utilizarian las industrias nacionales para hacerse de nuevas capacidades técnicas, al lograr
enlazar las capacidades productivas existentes y los procesos productivos provenientes del
exterior. El objetivo era lograr una mejora en los términos de intercambio y el
aprovechamiento de las ventajas comparativas entre nuestro pais y el exterior a través de la
mejora en los bienes exportables (Davila, 1991).

Entre los programas establecidos para apoyar a las empresas exportadoras se destacan
los siguientes:

% El Programa de Importacion Temporal para Producir Articulos de Exportacion
(PITEX).- es un instrumento de fomento a las exportaciones, mediante que permite a
los productores de mercancias destinadas a la exportacion, importar temporalmente

diversos bienes (materias primas, insumos, componentes, envases y empaques, asi
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como maquinaria y equipo) para ser utilizados en la elaboracion de productos de
exportacién, en un marco fiscal que les permite evitar el pago de impuesto a la
importacion, el IVA y las cuotas compensatorias propias para el producto en cuestion.
s El programa de Empresas Altamente Exportadoras (ALTEX).- Es un programa
implementado para fomentar las empresas destinadas a la exportacion, dandoles
algunos incentivos en materia fiscal y aduanera, donde se tienen contemplados la
devolucion de saldos a favor del 1IVA, en un término de 5 dias habiles; la exencion del
requisito de segunda revision de las mercancias exportadas en la aduana de salida, la
posibilidad de nombrar a un apoderado aduanal para varias aduanas y diversos
productos, previa autorizacion de la SHCP. (Secretaria de Economia, 2007)
Los resultados de los distintos programas fueron variados, pero en su conjunto se puede
decir que el volumen de exportaciones se incrementé en un 61.81% de enero de 1981 a
diciembre de 1987 y de 80.83% para finales de la década; dinamica que lograba alcanzar
los objetivos planteados desde el gobierno central.

Los resultados agregados sin duda marcan una mejoria en el comportamiento de las
exportaciones y el cambio de base en ellas, cuando a principios de la década de los ochenta
la mayor parte eran de origen petrolero y representaban en 1982 el 77.61%, hacia una
transformacion de la composicion de las exportaciones favoreciendo a las manufacturas,
que para 1989, ya representaban el 65.52%, que muestra que su participacion se habia
triplicado desde el final del sexenio de Lopez Portillo.

Los resultados positivos en el marco del aumento de las exportaciones podrian
suponer la conversion y construccion de un nuevo motor para la economia mexicana
basado en el sector industrial exportador, sin embargo, los resultados agregados pueden

ocultar el efecto dado por la industria extranjera hacia las industrias nacionales.

2.4 Una explicacion de la naturaleza del incremento de la industria maquiladora en
México.

La proliferacion de la industria maquiladora en la economia mexicana obedece también al
estado de desarrollo en el que se encuentra la economia estadounidense (nuestro principal
socio comercial), de esta forma algunos autores argumentan que el traslado de los procesos

productivos de las empresas norteamericanas, es el efecto directo de la fuerte competencia
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externa a la que se enfrentaron éstas empresas desde la década de los setenta. El desarrollo
del aparato industrial estadounidense habia sido caracterizado por tener un avanzado grado
de desarrollo con la existencia de fuertes oligopolios que controlaban la produccion
econdmica, bajo la restriccion de los altos costos de entrada en bienes de capital para la
produccion.

Sin embargo el cambio se genero cuando comenzo a gestarse un retraso en el avance
de la economia norteamericana en comparacion con los procesos productivos, crecimiento
de la productividad y generacion de tecnologias de otros paises, que incentivaron las
importaciones y se convirtieron en una de las primeras causas del déficit en la balanza
manufacturera estadounidense.

El atraso en los sistemas productivos de la manufactura estadounidense influyd para
la busqueda de ahorros cuantitativos en los procesos de produccién, que hiciera mas
competitivos los productos de origen norteamericano. Una de las vias que encontraron para
la reduccién de los costos fue el empleo de mano de obra mexicana, mas barata que la
norteamericana, lo que funcion6 como mecanismo impulsor para que muchos de los
procesos productivos fueran trasladados fuera de su territorio hacia los paises en
desarrollo®’. El efecto anterior se complementé con el cambio de estructura de la periferia
hacia la promocion de exportaciones y la apertura a la inversion extranjera, lo que
establecio el ambiente propicio para la entrada de las empresas maquiladoras que
fomentaran la formacion de esta nueva estructura.

El caso de México fue adecuado para la recepcién de estas empresas ya que, a parte
de ser un pais que contaba con las caracteristicas antes descritas y que desde afios atras
habia funcionado como escape para estas empresas, iniciaba un proceso de apertura
econdémica veloz y necesitaba de las divisas para afianzar el proceso de estabilizacion que
estaba llevando acabo, de esta manera muchas de las empresas norteamericanas tuvieron
incentivos para trasladar parte de sus procesos productivos hacia el sur, impulsando su
establecimiento en la frontera norte de Mexico.

La formacion de cadenas productivas a partir de la instalacion de industrias
maquiladoras, no fue establecida en una parte porque faltaron condiciones de parte éstas

7 Con esto no se quiere decir ésta sea la Unica motivacion para el traslado de los procesos productivos hacia el exterior ni que fuera el
primer momento en el que se suscitd este comportamiento, ya que algunas empresas ya habian iniciado la produccion en territorio
mexicano una décadas antes. En este periodo se incrementd el movimiento impulsado por el cambio en los patrones de produccion de
industriales hacia servicios ha influido de manera importante.
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para la adopcién de insumos mexicanos en sus procesos. A este respecto se puede hacer

mencion de dos factores de caracter fiscal que también evitaron que esto se llevara acabo:

X/
o

En primer lugar se encuentra el marco fiscal estadounidense, ya que el valor agregado
diferente al establecido por insumos norteamericanos no era gravado, como si se hacia
con lo desarrollado en otros paises, funcionando como desaliento para la utilizacion de
insumos mexicanos. La condicion oligopolica existente en algunas ramas de la industria
de Estados Unidos funcioné como mecanismo para evitar la utilizacion de insumos de
otras naciones ya que se tenian establecidos sistemas de proveedores que se ajustaban a
los procesos de produccién como el just in time. La justificacion era natural ya que el
circulo de proveedores que se habia establecido a lo largo de varias décadas aun podia
ser utilizado para la produccion en otros paises, sobre todo los que se encontraban
geograficamente cerca.

“La funcion de la maquila era reducir costos, absorber la inestabilidad del mercado y
ensamblar los insumos fabricados por la matriz. Estas necesidades de una gran parte del
sector manufacturero norteamericano conformaron un sentimiento proteccionista que
acepto la maquila internacional s6lo como medida que grabara la importacion de todos
los insumos extranjeros y en la medida en que exportara solamente aquellos empleos
menos calificados que no pueden realizarse con los salarios estadounidenses.”(Davila,
1991/221)

En segundo lugar, el marco fiscal mexicano estaba basado en aranceles, los cuales bajo
programas como el PITEX, tampoco servian para alentar un acercamiento entre
industrias, ya que muchos de ellos estaban constituidos por apartados que exentaban de
impuestos a las importaciones temporales con el fin de que incrementar la capacidad

exportadora.

La exencién fiscal y el mantenimiento de un tipo de cambio pro-importador alent6 el

alejamiento entre ambos sectores y determiné el bajo impulso a la productividad de parte de

la industria maquiladora hacia el sector industrial. En efecto, la formacion de economias de

escala y un proceso “learning by doing”, no se pudo concretar con eficiencia debido a que

muchos de los insumos ya eran trasladados a México sélo para ser ensamblados.
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3. La profundizacién de la Apertura Econémica (1988-1996).

3. 1 Sector exportador y la industria nacional (1988-1994)

A pesar de que las industrias nacionales habian estado en un ambiente de proteccion su
capacidad productiva crecié en muchos aspectos, sobretodo en sectores de produccion de
bienes primarios, pero con el proceso de apertura comercial y liberalizacion de la economia
en su conjunto los efectos logrados en ese periodo fueron dilucidandose lentamente. La
rapida apertura no dejo tiempo para establecer el funcionamiento adecuado para las
empresas, por lo que muchas de ellas desaparecieron o en otros casos aquellas con las que
se habian establecido cadenas de proveedores a través de los afios no soportaron la
competencia externa, rompiéndose eslabones en la cadena productiva que sin duda
afectaron su competitividad.

Las industrias manufactureras nacionales crecieron durante la década de los ochenta,
al registrar un avance en el indice de actividad del 86.61% en 1980 al 104.81% en 1989, sin
embargo, la primera parte del cambio de modelo en México, fue caracterizado por la
disminucion de la demanda agregada como mecanismo para contener la inflacion, por lo
tanto el incremento de la tasa de crecimiento en la industria manufacturera puede ser el
reflejo de la reactivacion que tuvo la demanda agregada después del periodo de
estabilizacion al utilizarse la capacidad no utilizada™.

La entrada de maquiladoras en la frontera norte del pais, no es un fendmeno nuevo ya
que muchas de éstas se establecieron desde la década de los sesenta y funcionaron dentro
del esquema de desconcentracion industrial. EI papel desempefiado en este periodo fue
diferente, ya que se les consideraba no so6lo como mecanismo para continuar con la
desconcentracion sino también como potenciales formadores de cadenas productivas y
medios para obtener divisas. En 1982 en México habia 588 empresas; en junio de 1989
habia 1579; teniendo un crecimiento de la fuerza de trabajo empleada muy superior a
cualquier rama en 1989 cuando registro un 239%.

Para el entorno macroeconémico las divisas que entraban a través de inversion
extranjera directa servirian para continuar con el programa de estabilizacion inflacionaria.
Pero del lado microeconémico funcionaria como medio para incrementar la productividad y

competitividad de la industria nacional.

18 A este respecto cabe mencionar que el indice de actividad industrial muestra sus niveles mas bajos en 1983y 1986 con 74.13% y
77.23% respectivamente.
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Los resultados relativos a la estabilizacion de la inflacion para la mayor parte de la
década de los ochenta fueron insatisfactorios, ya que s6lo se consiguio6 reducir este proceso
hasta 1988. Conjuntamente los resultados conseguidos por la entrada de empresas
maquiladoras no funcionaron como mecanismos adecuados para formar las cadenas
productivas necesarias hacia la industria nacional.

La razon del efecto anterior, fue que una de las principales funciones de las empresas
maquiladoras era ensamblar partes y componentes, que en muy pocOS casoS eran
provenientes de empresas nacionales y que en muchos otros casos se trataba de insumos
importados. Es una de las caracteristicas de este tipo de manufacturas que el componente
tecnologico (en la elaboracion de productos que no son de manufactura tradicional), se
incorpore en los paises tecnoldégicamente avanzados mientras que los paises en desarrollo
estdn escasa 0 nulamente involucrados, por lo que se dedican al ensamble de esos
componentes, en un proceso caracterizado por su baja sofisticacion tecnoldgica, el uso de
trabajo poco calificado y escaso valor agregado (Ros, 2006).

En el esquema contenido en el decdlogo del “Consenso de Washington”, la libre
importacion de insumos era parte fundamental para el acceso a mayores tasas de
exportaciones; lo que no se contemplaba, era que cuando no habia una regulacion adecuada
las importaciones de insumos podian superar a los bienes nacionales sobretodo bajo los
programas de fomento exportador antes mencionados.

De esta manera la industria exportadora mexicana presentd desde una temprana etapa
un sesgo pro importador, y no sélo de bienes de capital como seria natural pensarlo sino
también de insumos. El sesgo pro importador de la industria exportadora fue consolidado al
estar en una ambiente de tipo de cambio sobrevaluado, que alentaba las importaciones.
Cabe destacar que el mantener un tipo de cambio sobrevaluado fue el mecanismo utilizado
como ancla para la inflacion, que afios mas tarde generaria presiones contrarias a las
requeridas para mantener la estabilidad inflacionaria.

La productividad del sector industrial se incremento desde la mitad de los ochentas en
un 8.36% entre 1987 y 1994, a pesar de ello el crecimiento de la industria nacional fue
diferente al crecimiento de la industria dirigida hacia la exportacion. Mientas que la

industria exportadora crecid en la primera mitad de los noventas, a pesar del tipo de cambio

19 para estimacion de la productividad se utilizo los datos proporcionados en la encuesta industrial mensual de 129 ramas de la actividad,
que registrara el empleo y el valor bruto de la produccion.
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subvaluado, la industria nacional no tuvo un comportamiento similar. Esto incentivé al
incremento en la elasticidad ingreso de las exportaciones acompafiado de un continuo
deterioro en los términos de intercambio.

La actividad industrial se incrementé en el periodo en un 28.43%%, empero el efecto
no fue trasferido hacia las demas ramas de la economia ya que la produccion del campo fue

muy baja y una gran parte de la poblacién comenzo6 a emplearse en el sector servicios.

3.2 Estabilizacion de la economia y desarrollo exportador (1992-1994).

Los niveles de inflacion alcanzados en 1992 (11.94% la inflacion acumulada para
diciembre), eran los mas bajos de las Gltimas décadas y el nivel de crecimiento era
aceptable como para determinar que las politicas puestas en marcha habian sido exitosa al
igual que los pactos con los sectores econémicos; y se mantuvo la utilizacion del tipo de
cambio para evitar las presiones inflacionarias.

La entrada de capitales continto teniendo un nivel aceptable pero en su mayoria se
caracterizaban por ser de tipo “indirecta”, ya que la mayoria se dirigia hacia fuentes no
productivas. En este marco muchas de las inversiones no tenian los efectos positivos
deseados pero si significaban la obtencion de recursos necesaria para cerrar la brecha de la
balanza comercial que se estaba generando al mantener el tipo de cambio subvaluado entre
las bandas.

El régimen de tipo de cambio implantado en México era de tipo semi-fijo, ya que se
deslizaba entre bandas de flotacion que estaban previamente determinadas por el Banco de
México, pero para mantener el tipo de cambio entre esas dos bandas era necesaria la
introduccién de recursos. Los recursos necesarios para este efecto tenian que provenir de
las siguientes fuentes: la inversion extranjera, la venta de empresas y las exportaciones.
Inversion extranjera.- La inversion extranjera podria ser de dos tipos indirecta o directa; con
la segunda los beneficios trascenderian hacia las deméas ramas de la economia y se podrian
tener efectos positivos como los esperados por la teoria de industrializacion por
exportaciones, descrita péginas antes, mientras que la segunda no tendria los efectos
esperados pero si serviria como medio para obtener recursos. EI comportamiento de ambas,

para la economia mexicana antes de 1994, marca la superioridad de la inversion de cartera,

20 Tomando a 1993=100
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ya que en 1993 entraron 18 mil millones de ddlares mientras que la inversion directa fue
solo de 4 mil millones de dolares o sea la participacion de la inversién de cartera fue mayor
al 80.5% de la inversion total.

Venta de empresas.- Funcionaria como instrumento para la obtencion de recursos mediante
la venta de activos del gobierno, comenzando por las empresas que poseia el Estado y que
en alguna medida también representaban una carga para las finanzas publicas sanas. Bajo
este esquema muchas de las empresas fueron vendidas, obteniendo recursos por el monto
de 20 mil 753 millones de dolares, por la venta de 251 empresas en poder del Estado. Cabe
resaltar que también los bancos nacionalizados en 1982 fueron vendidos como elemento
para conducir la liberalizacion del sistema financiero.

Exportaciones.- La generacion de exportaciones de parte del sector industrial mexicano,
gue durante muchos afios estuvo rezagada a pesar de que desde la década de los 60 se
instrumentaron medidas para fomentarlas®, tuvieron un fuerte incremento en la década de
los ochenta pasando una mayor composicion petrolera hacia exportaciones que favorecian a
los bienes manufacturados. Lo anterior fomento la entrada de recursos necesarios para el
mantenimiento del régimen de tipo de cambio semi-fijo que también estaban en linea con lo

planteado por el Consenso de Washington.

3.2.1 Industria exportadora (1992-1994)
El comportamiento de las exportaciones, que es uno de los puntos mas importantes dentro
de mi analisis, requiere de una revision mas directa. En primer lugar, la década de los
ochenta, como se establecio parrafos atras, fue favorable para las exportaciones ya que a
pesar de que en 1986 se presento un descenso en la entrada de recursos, por la reduccién
del precio del petrdleo; los ingresos provenientes de estas se incrementaron en comparacion
con el periodo anterior (entre 1980 y 1990 las exportaciones crecieron en un 73.01%, al
pasar de 15511 a 26838 millones de dolares).

Con las exportaciones se logré atraer los recursos necesarios para consolidar la
estabilizacion, pero la caracteristica fundamental de este proceso era lograr la consolidacion
en el cambio de patrén de industrializacion y generacion de bienes exportables, como habia

21 En torno al fomento a las exportaciones en los afios sesenta se pueden ver algunos articulos de Mercado de Valores como: “La politica
Mexicana del Comercio Exterior”, No. 5 31 de enero 1966; “La promocion de exportaciones mexicanas No. 21, 1967; y “Impuestos al
comercio exterior y Estimulos fiscales”, No. 24, 1967.
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ocurrido en los paises de oriente, en contraste, esto parece no haber sucedido en la
experiencia mexicana. La diferencia estriba en que bajo los esquemas planteados por la ISl,
se generaron estructuras productivas poco propicias para la competencia externa y mucho
menos para la apertura a la competencia tan rapida como la que ocurri6 en esa década.

Es cierto que el tipo de cambio subvaluado, mantuvo un nivel de proteccién para la

mayor parte de las empresas, pero también es cierto que no se generaron las condiciones
adecuadas para que estas industrias lograran tener una ventaja comparativa diferente a la
proveida por la mano de obra abundante y salarios bajos. Es esta ultima causa por la que los
bienes manufacturados exportables de México eran en su mayoria bienes de bajo nivel
tecnologico, haciendo pensar en el regreso a niveles de produccion equivalentes a la
primera fase de sustitucion de importaciones. Al respecto se consideraba lo siguiente:
“De seguir los procesos de apertura y desregulacion, en la medida en que los precios
internos tiendan a igualarse a los internacionales, el pais lograr4 aprovechar mejor sus
ventajas comparativas., La respuesta es que crezca la demanda por trabajo, pues México es
abundante en mano de obra. A largo plazo la estrategia seria que el trabajo se volviera un
factor escaso, para que se elevara el salario real de la clase trabajadora y mejorara la
distribucion funcional del ingreso”. (Davila, 1991/ 90).

La produccion de bienes manufacturados para la exportacion tuvo el efecto de un
incremento en la productividad de las empresas en particular, ya que se obtenian niveles de
produccion superiores en comparacion con los niveles alcanzados en el periodo anterior.
Empero esto no significaba que se formaran las condiciones necesarias para la formacion
de un efecto de economias de escala (como el que supone el efecto Kaldor-Verdoorn), ya
que el elemento importante dentro de la produccion de bienes exportables era el tener una
remuneracion al trabajo muy baja y poco enlace con las industrias nacionales (sobre todo
con las pequefias y medianas).

Con el proceso de estabilizacion de la inflacion en una fase avanzada, las
exportaciones fungieron como el mecanismo para obtener los recursos necesarios para el
mantenimiento del tipo de cambio como ancla anti-inflacionaria (del que ya habia pasado
de ser un instrumento para convertirse en un objetivo). En principio se obtendrian mayores
recursos externos a traves de la liberalizacion comercial y se ahorrarian recursos internos al

importar insumos baratos para las industrias exportadoras, lo que posibilitaria el alcanzar
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mayores tasas de crecimiento. El problema recaia en que para su factibilidad dependian de
la existencia de divisas disponibles para la importacion, que ante un tipo de cambio

sobrevaluado facilité la formacion de la brecha en la balanza comercial.

3.3 La produccién manufacturera después de la crisis de 1994.

El altimo trimestre de 1994 se caracterizo por el reflejo de una serie de elementos que se
formaron desde que el proceso de estabilizacion, de ésta manera la ampliacion de la banda
de flotacion del tipo de cambio que acelerd el ataque especulativo contra el peso y la
posterior salida masiva de capitales a finales de 1994 tunicamente derrumbd “la pirdmide de
cartas” que se habia formado.

El efecto directo fue el deterioro de las condiciones econdémicas en general que se
tradujeron en un descenso en el indice General de Actividad Econdmica, IGAE, promedio
anual que paso del 104.46 al 97.95 entre 1994 y 1995, afectando el comportamiento del
sector industrial en el pais. De la misma forma en la cual al pais llegaron recursos por cerca
de 55 mil millones de dolares producto de los fondos stand by del FMI y del Departamento
del Tesoro Norteamericano, las empresas nacionales también necesitaban recursos para
solventar el pago de los créditos que en afios anteriores habian solicitado, ante la dificultad
para afrontar sus obligaciones muchas de ellas se fueran a la quiebra, en la mayor parte de
los casos esto influyd directamente a la mediana y pequefia empresa.

El peso de las obligaciones contraidas por las empresas y el posterior ambiente
recesivo en 1995, afectd la capacidad productiva de la economia y la capacidad de oferta de
empleo, que habia sido establecida en el transcurso de mas de medio siglo. Empero, el
efecto de la crisis no deterioro del todo la capacidad de la industria de bienes exportables,
ya que ante la devaluacion del tipo de cambio sus productos estaban en mejores
condiciones para ser exportados. Estas exportaciones fueron enviadas al mercado
norteamericano que en ese momento registraba importantes tasas de crecimiento,
ofreciendo una explicacion para el comportamiento ascendente de las exportaciones durante
el periodo.

Se considera también que la rama maquiladora no present6 una afectacion importante
debido que al realizar muchas de sus transacciones intra-empresa, los precios a los que

obtienen sus insumos no cambian en gran manera, lo que parece ser una paradoja, ya que Si
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estas estuvieran mas ligadas a la industria nacional y México fuera su principal mercado,
las repercusiones de la crisis econdmica hubieran sido mayores.

La baja en los salarios reales que significaron los ajustes posteriores a 1994,
funcionaron como mecanismos para incentivar la produccion maquiladora que en 1994 fue
de 87, 375,493 miles de pesos (base 1993), y en 1996 fue de 107, 344,659 miles de pesos,
tendencia que continuo los siguientes afios de sexenio de Ernesto Zedillo, mientras que el
indice de productividad de la industria manufacturera en el mismo periodo disminuyo de
103.7 a 97.5. La economia mexicana recuperé la tasa de crecimiento positiva hasta 1996,
afio en el que la tasa de crecimiento de la produccion industrial total crecié en un 10.11%,
mientras que la de las exportaciones fue de un 20.69%.

Si tomamos s6lo en cuenta los datos anteriores podemos resaltar que el motor de
crecimiento de la economia estaba funcionando, ya que la economia se recuperaba, las
exportaciones crecian y la sustitucion de exportaciones se habia consolidado, cuando para
1998, las exportaciones manufacturas representaban un 93.78% y las petroleras un 6.22%.
Sin embargo, las caracteristicas de este andlisis agregado pueden ocultar que si bien las
exportaciones habian aumentado, la tasa de crecimiento de la industria en su conjunto tenia
una tendencia decreciente y en algunos casos no contaba con los mecanismos adecuados
para su fomento: como insumos internos para la industria de exportacion.

Los programas de importaciones temporales para apoyar a la industria de exportacion
no habian dejado de utilizarse y muchas de las empresas extranjeras que se habian
establecido en México aun estaban muy alejadas de las empresas mexicanas y mucho
menos cercanas a las pequefias y medianas empresas, que concentraban (y concentran) la
mayor parte de la poblacion empleada.

Una falla visible entre la separacién de ambas estructuras de empresas fue la
capacidad de absorcion de empleo formal registrado en el periodo, ya que la tasa de
crecimiento del empleo en la manufactura crecio en promedio un 1.31% entre 1995 y 2000,
por lo que mucha de esta poblacion econdmicamente activa se tuvo que emplear en el
sector servicios y en el sector informal. Lo que es un indicio que la industria no estaba
funcionando como mecanismo generador de empleo, que habia sido uno de los objetivos

iniciales de la liberalizacion comercial.
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La absorcion de fuerza de trabajo por parte del sector servicios podria considerarse el
mecanismo adecuado (y natural) para absorber la poblacién activa en un ambiente
industrial desarrollado, donde el proceso de produccién se haya trasferido hacia otros
lugares menos desarrollados (justo dentro del marco de pensamiento del modelo HOS);
pero la caracteristica del traslado de fuerza de trabajo hacia el sector servicios en México,
no ha estado precedida por el desarrollo del sector industrial. EI bajo nivel de empleo de
parte este sector ha enviado al sector servicios la parte remanente de empleo, pero en
México no es un sector servicios especializado sino es caracterizado por actividades de bajo
valor agregado y con caracteristicas informales.

El Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) firmado desde 1992 y
puesto en marcha partir de 1994, se presenté como el mecanismo con el que el programa de
liberalizacion economica, llegaria a la cuspide tanto a nivel macroeconémico como a nivel
microecondémico. La apertura comercial y paulatina eliminacion de la mayor parte de
aranceles y restricciones a la importacion atraerian los capitales adecuados para la
conversion de la industria mexicana, junto con la ampliacion del mercado hacia Estados
Unidos y Canadad. La extension del mercado, sin embargo no tomé en cuenta la
vulnerabilidad que se tenia al mantener el tipo de cambio sobrevaluado y al tener un sesgo
pro-importador.

El mantenimiento por un periodo prolongado del programa de ajuste de la inflacion
ocasiono el sesgo pro-importador, que a nivel macroeconémico aumento la brecha en la
balanza comercial .Junto a la salida de capitales de cartera y conjugado con un mal manejo
de la politica econdmica, que cambio una gran parte de la deuda en moneda nacional en
dolares a través de los TESOBONOS?, le que dieron origen a la crisis de 1994 y la
recesion de 1995 representada por el retroceso de la tasa de crecimiento del PIB,
comparable con la reduccién mostrada después de la Gran Depresion de los treinta.

Pero a nivel microeconémico, el comportamiento pro-importador y el bajo enlace de
las industrias nacionales de las empresas exportadoras no generaron los mecanismos
adecuados para incentivar la generacion de economias de escala y con ello el mayor
crecimiento de la capacidad productiva via el Efecto Kaldor -Verdoorn.

22 ~ - . . _— .

El papel que desempefiaron los Tesobonos, fue particularmente importante, debido a que se convirtieron en el mayor mecanismo de
absorcién de inversion extranjera en 1994, con 29 mil millones de délares, este mecanismo de deuda interna nominada en délares acelero
el crecimiento de la tasa de interés y ante inestabilidad del peso y la salida del capitales se convirtieron en el mayor peso de la deuda.
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3.3.1 El sector exportador bajo las condiciones del TLCAN.

Con la entrada en vigor del acuerdo comercial de América del Norte se increment6 el
comercio de la mayor parte de las actividades que ya tenian alguna relacion con el mercado
norteamericano. Pero también se abrieron oportunidades para algunas otras actividades de
entrar a una economia norteamericana cada vez mas especializada en servicios, al respecto
los datos reportaron un incremento en la concentracion de las exportaciones mexicanas
hacia Estados Unidos que paso del 82.7% en 1993 al 88.73% en el 2000.

Después de la apertura comercial y ante los apartados que permitian exportar de una
manera mas facil los productos mexicanos hacia el mercado norteamericano, las
condiciones fueron favorables para que una mayor cantidad de empresas ensambladoras
iniciaran actividades en el territorio nacional en especial en la frontera norte, continuando
con la participacion que habian tenido en los afios anteriores. La actividad manufacturera
sufrio un incremento causada por el crecimiento de la maquila en mayor proporcion,
aprovechando el diferencial de salarios existente aun ente México y E.U.A., por lo que
establecia y continuaba incrementando su participacion en las exportaciones totales que han
mantenido su participacion superior al 50%, desde 1993 cuando representaban el 53.25% a
55.14% en 2002.

Es claro, que la industria de exportacion se convirtié en el centro de atencion de la
politica econdmica, aun mas que en la década de los ochenta. La diferencia estrib6 en que
en ese momento no se contd con un tipo de cambio favorable, que de manera indirecta
funcionara como ultimo mecanismo de proteccion. Al contrario, desde el periodo pre-
TLCAN se habian establecido condiciones para formar un sesgo pro importador mientras
que la politica industrial horizontal no daba los resultados que las empresas mexicanas
necesitaban.

El comportamiento de la industria maquiladora hacia la industria nacional, descrito
parrafos arriba, no propicio la generacion o aun el mantenimiento de las cadenas
productivas existentes; bajo este esquema la formacion de posibles economias de escala
entre la actividad industrial nacional y la industria dirigida a las exportaciones no establece
las condiciones necesarias para la generacion de un efecto como el descrito por la ley de

Kaldor-Verdoorn en la industria en general. De la misma forma en un ambiente pro-
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importador con una elasticidad ingreso de las importaciones alta, no se podian generar las
condiciones para que produjeran bienes que tuvieran una mejor relacion de intercambio.

Cabe resaltar que entre las manufacturas, el componente mas dindmico tanto antes
como después de entrar en vigor el TLCAN, esté asociado con el comercio intra-industrial
e intra-empresa, incluyendo en particular la industria maquiladora con su matriz cuya
participacion en las exportaciones totales se incrementd de 15% en 1980 a alrededor de
50% en 2002 (Kose, 2004, citado en Ros, 2006).

Para finales de la década de los noventa las condiciones descritas anteriormente
podian vislumbrar el regreso a un situaciéon de déficit en la balanza de cuenta corriente de
origenes estructurales, como la ocurrida en la década de los cincuenta, con la gran
diferencia de que México al igual que muchos paises se encuentra inmerso en un proceso
de apertura mundial que dificilmente tiene retorno. La brecha en la balanza comercial
generada por el sesgo pro-importador tendria un efecto inverso al crecimiento econémico

generando desajustes y posteriores periodos de inestabilidad econémica y financiera.

4. Caracteristicas del desarrollo del modelo exportador en los ultimos diez afios
(1996-2006).

4.1 Analisis del Crecimiento de la Productividad (PTF) después de la Apertura
Comercial.

El efecto de la apertura de la economia mexicana ha sido ampliamente estudiado; una parte
de los estudios han centrado su atencion hacia el incremento de las capacidades productivas
y su reflejado en la productividad, su capacidad para aumentar el empleo y su efecto en
torno al crecimiento econémico.

La contribucion de la apertura comercial en el comportamiento del sector industrial ha
sido un elemento recurrente en los estudios relativos al crecimiento econémico. Los
estudios elaborados se refieren al impulso para el crecimiento de la productividad (bajo el
enfoque de productividad total de los factores, PTF), donde se hace uso de funciones de
produccion que se caracterizan por tener a priori el supuesto de rendimientos constantes a
escala. En este marco, se han hecho estimaciones de la productividad en las que se

distingue la participacion del capital nacional y el extranjero dentro de algunas ramas
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industriales, junto con la elaboracion de modelos que permitian la comparacion de los
efectos de la apertura comercial y sus resultados en las distintas ramas de la economia®.

Los resultados establecidos por estos estudios afirmaban que a partir de la apertura
comercial la productividad (PTF) habia registrado incrementos desde que concluy6 el
proceso de estabilizacion, ya que entre 1984 y 1987 la mayoria de las actividades
manufactureras en México sufrieron grandes pérdidas en la productividad factorial por la
situacion adversa de crisis economica (Kim, 1997/373). Sin embargo, el sector industrial en
los afios posteriores habia registrado un incremento en la capacidad para incrementar su
productividad, en especial las ramas que tenian un alto coeficiente de inversidn extranjera y
las que habian tenido una mayor eficiencia al afrontar este proceso. La competencia externa
habia sido afrontada por medio de la introduccion de tecnologias avanzadas de produccion
0 por mejoras en la eficiencia con la que operaban sus plantas, es decir el “circulo virtuoso”
se habfa formado®.

Asimismo, se establecia que la apertura comercial generd en algunas ramas un
descenso en la productividad e incremento de costos de ajuste, sobretodo en las
relacionadas con los textiles y actividades de manufactura tradicional. En contraste, los
costos de ajuste mencionados se consideraban inevitables durante el periodo de transicion y
conforme la reasignacion de los recursos productivos entre sectores se afianzaba. No
obstante, la experiencia internacional habia demostrado que los periodos de desempleo de
factores tenian una corta duracion y que esto no era un efecto Unicamente causado por la
liberalizacion (Kessel, 1995/232).

Bajo las anteriores premisas se establecio la conveniencia de la profundizacion del
proceso de apertura, pero en este mismo analisis también se encontraba que la participacion
de la IED proveniente de Canada y de Estados Unidos no habia significado un notorio
avance de la productividad y era recomendable fomentar la inversién de parte de paises que
no fueran del TLCAN®.

23 Articulos notorios a este respecto son los elaborados por Kessel y Samaniego (1992) y del de Kim (1997).

24 sin embargo, el incremento de la productividad (PTF) y el mantenimiento del llamado circulo virtuoso se cuestionaria ampliamente en
afios posteriores por articulos como el de Rodrick y Rodriguez (1999) y el de Fragoso (2002), en los cuales se cuestiona la causalidad
encontrada de la apertura comercial hacia la productividad (FTP) sino también el mantenimiento del circulo virtuoso a través de los afios.
%5 Esta conclusion a la que llega Kim (1997), es particularmente importante ya que se aceptaba que la inversion proveniente de los
integrantes del TLCAN, a pesar de que la atraccion de ésta no fuera el objetivo inicial, no habia tenido los elementos adecuados para
incrementar la productividad y las ramas en las que estaba asentada también habian registrado niveles bajos.
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La combinacion de los acontecimientos economicos de 1994 y 1995, junto con los
avances que se habia logrado en la mejora en la PTF, establecieron el marco adecuado para
continuar con el programa de apertura comercial y atraccion de inversion extranjera directa
después de la crisis, pero enfocandose a enfrentarse a algunos de los problemas que se
habian presentado, estableciendo los lineamientos basicos que serian plasmados por el

Programa de Politica Industrial y Comercio Exterior del Gobierno de Ernesto Zedillo.

4.2 El Programa de Politica Industrial y Comercio Exterior en la Administracion de
Ernesto Zedillo.

El Programa de Politica Industrial y Comercio Exterior se formulé con la llegada del
Presidente Ernesto Zedillo a la presidencia, en el mismo contexto del Plan Nacional de
Desarrollo, pero presentado con un afio de retraso®®. El programa contenia los lineamientos
béasicos por medio de los cuales el proceso de apertura continuaria, pero con la diferencia de
que tomaba en cuenta algunas de las caracteristicas formadas por la liberalizacion
econdémica del sexenio anterior. ElI plan contenia las prescripciones basicas para
contrarrestar algunos de los factores que dieron origen a la crisis econdmica de 1994, como
lo fue la fuerte importacion de bienes y la pobre formacion de enlaces de la industria
nacional con la industria dirigida a la exportacion.

Las politicas economicas contenidas en el programa tomaban en cuenta las diferencias
existentes en los sectores industriales y las que habia para cada rama en particular. De esta
manera, se alejaba un poco del caréacter horizontal o nulo de la politica industrial del
sexenio pasado, el programa se estructurd teniendo a las exportaciones como base para el
crecimiento econdémico a través de la promocion selectiva de los productos que se
consideren como prioritarios para los programas de fomento, y con el acuerdo que se
lograria con la participacion del sector empresarial.

Tal vez uno de los reconocimientos mas importantes en el nuevo esquema era la
necesidad de la formacion de cadenas productivas y apoyo a los Ilamados “clusters”, que
habian sido desarrollados en el periodo de sustitucion de importaciones y que fueron
afectados a través del proceso de apertura llevada en los lustros pasados. El apoyo del

gobierno seria dirigido a través de la formacion de infraestructura adecuada para el

%8 presentado por el Secretario de Comercio y Fomento Industrial, Herminio Blanco Mendoza el 8 de mayo de 1996.
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desarrollo de las empresas concentradoras y de las subsidiarias. De esta forma, se
construian las condiciones para cerrar otra brecha que representaba: la concentracion
industrial, en la que el aprovechamiento de la formacion de estructuras de produccion
regionales serian la mejor manera de incentivar la generacion y aprovechamiento de
economias de escala.

El reconocimiento de las necesidades de la industria mexicana, llevado acabo en el
programa de Politica Industrial y Comercio Exterior, necesitaba de una alta participacion
del sector empresarial para formar los acuerdos y mecanismos adecuados que concretaran
las acciones para aumentar la productividad y la produccion del sector industrial. La
formacion de acuerdos fue el elemento que en la préctica se convirtié en un candado para el
funcionamiento del Programa debido que un gran numero de intereses tenian que estar de
acuerdo para la eleccion de sectores y regiones que serian las beneficiadas por los
programas de fomento.

Sin duda, el Programa constituyé un avance importante en la identificacion de las
necesidades de la industria generados a lo largo de los ultimos diez afios de apertura
comercial, pero para su puesta en marcha y posterior mantenimiento era necesaria la
conjuncion de las voluntades del gobierno, el sector empresarial y del sector obrero, lo que
representd un obstaculo que no pudo ser superado satisfactoriamente, por lo que la

tendencia del sector industrial permanecio inalterada a lo largo de los siguientes afios.

4.3 Nuevo ambiente (2000-2006)
El sexenio de Ernesto Zedillo termind sin crisis economica, diferenciandose de como
habian terminado los 3 sexenios anteriores, la razon no fue que la economia mexicana
hubiera tenido un comportamiento excesivamente bueno ni un milagroso balance hubiera
ocurrido en los ultimos afios, sino el establecimiento de un control de la economia que
restringia el credito interno como meétodo para controlar la inflacion, y la estructuracion de
un programa para incrementar las reservas internacionales que restringia la posibilidad de
incurrir en un déficit crénico.

En el marco de una extensa preocupacion por mantener los equilibrios
macroeconomicos se dejo de lado la reestructuracion del sector industrial, que era una de

las partes centrales en la formacion de la restriccion estructural al crecimiento generada a
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partir del periodo de estabilizacion econdémica. Lo anterior permitié que la tendencia pro-
importadora de la economia nacional continuara al igual que el alejamiento de la industria
nacional con respecto a la dirigida hacia el exterior?’. El sector industrial mexicano no se
encontraria con un ambiente econdémico similar al que se habia desarrollado en los primeros
afios de apertura sino que tendria que hacer frente a la incursion de nuevos actores en la

economia mundial que mostraron de manera evidente la restriccion existente.

4.4 La nueva estructura mundial y modelo de desarrollo exportador mexicano.

El proceso de atraccion de las industrias maquiladoras extranjeras hacia el territorio
mexicano, como se mencionO parrafos arriba, se basaba en la necesidad que tenia la
industria norteamericana de modernizarse y de obtener reducciones en sus costos de
produccion, que coincidio con la situacién de la devaluacion de 1982 del peso mexicano y
de la baja en el salario minimo real en un 69% de enero de 1982 a diciembre de 1983%,

Con la participacion manufacturera y de las maquilas instaladas en las décadas de los
ochenta y noventa, el crecimiento industrial continto en los ultimos afios. De tal forma, se
considerd que el proceso de sustitucion de exportaciones en parte fue exitoso, ya que la
mayor parte de las exportaciones ahora son de caracter manufacturero. Sin embargo, las
deficiencias en la produccion y las restricciones en la tecnologia, que en parte son
reforzadas por el comercio exterior via la competencia externa, hacen que la modernizacién
del aparato productivo y las exportaciones manufactureras tengan un alto coeficiente
importado aun después de varios afios de iniciado el proceso. Por lo que las importaciones
tienden a crecer mas que las exportaciones.

Mientras que las exportaciones crecieron, también las importaciones lo hicieron aun
ritmo similar (y en algunos casos mayor), ello origina que éstas no tengan un alto efecto
positivo sobre el sector externo, ya que no genera un alto efecto multiplicador interno, por

lo que mantiene el contexto recesivo de la economia. (Huerta, 1991/120), permitiendo la

! No se puede dejar de lado el comentar que no todas las industrias maquiladoras funcionaron alejadas de la industria nacional al
contrario, ya que hay casos muy exitosos relativos a la industria automotriz y la electrénica que han establecido las condiciones
adecuadas para enlazarse con subsidiarios locales y fomentar la formacién de industria nacional en funcién de ellas. Concentrandose
principalmente en la region de Jalisco y Michoacén, por parte de la industria electronica se formaron importantes conglomerados en la
zona de Baja California, especificamente en Tijuana. Con lo que se estaria hablando de una industria maquiladora mas productiva,
altamente tecnificada, que realiza procesos de manufactura y no sélo de ensamble.

28 . L L . . . . .
El cambio fue tan brusco que el salario minimo general diario del pais, medido en délares, cay6 de 9.07 délares en enero de 1982 a

2.81 en 1983.
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continuacion del deterioro y la formacion de la estructura contraria al crecimiento
economico.

El sector exportador y en especifico la industria maquiladora, a partir del afio 2000,
cambio sus caracteristicas después de la mayor incursién de China y la India en el mercado
mundial. Los beneficios obtenidos por México a través del TLCAN disminuyeron debido a
gue un mayor numero de paises no desarrollados también establecieron acuerdos de este
tipo con Estados Unidos. Ante esta reduccién la planta industrial mexicana y las
autoridades econémicas no encontraron los métodos para enlazar la industria nacional con
la industria extranjera de una manera rapida y mucha de ella se desplazo sin algun
problema.

Los cambios internacionales hicieron factible el traslado de empresas y eslabones de
la cadena productiva hacia paises con salarios mas bajos y condiciones fiscales favorables
hacia la industria maquiladora. México ya no pudo emplear de una manera exitosa la
ventaja comparativa que tenia en salarios y abundante mano de obra frente a paises con
poblaciones muy superiores a la mexicana®. Ahora no sélo los beneficios de la cercania
con Estados Unidos y la existencia de salarios bajos en la economia mexicana eran el
aliciente necesario para que la inversion extranjera se instalara en México, puesto que en un
ambiente de fabricacion mundial hacia factible la incorporacion de elementos fabricados en
partes tan distantes como los paises asiaticos y aun asi ser competitivos a nivel mundial.

En efecto, México no pudo desarrollar los mecanismos para diferenciar su fuerza de
trabajo de la existente en otros paises, como los antes mencionados, ni mantener eslabones
de la cadena de produccion que sirvieran como mecanismos para contener la salida de las
maquiladoras, lo que demuestra el bajo nivel de resultados obtenidos a través del Programa
propuesto en 1996. Por esta razén, la aportacion de las maquiladoras hacia el sector externo
aunque permanecid estable con la entrada del nuevo milenio, mantuvo una tendencia
decreciente durante mas de la mitad del sexenio de Vicente Fox.

El sector externo, que no habia tenido las condiciones adecuadas para enlazarse con
la industria nacional, no tuvo mucha dificultad en cambiarse de localizacion ante la

existencia de mejores condiciones para la produccion en otros paises, entonces muchas de

29 . o . . S . .

El traslado de muchas empresas maquiladoras hacia paises del lejano oriente no significa que estos mantengan las mismas politicas
implementadas en México y otros paises latinoamericanos, al contrario muchas de ellas mantienen a esta fase como un escalon en su
proceso de formacidn de bienes manufacturados y de capital propios.
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las empresas maquiladoras se fueron del territorio mexicano. Las nuevas condiciones de la
economia planteaban un nuevo reto que era: el como sustituir la entrada de recursos
provenientes de la industria maquiladora que poco a poco tenia menor dinamismo, a pesar
de que continuaban contribuyendo con el 54% de las exportaciones. Ademas, la tasa de
crecimiento mantuvo una tendencia decreciente desde 2001 que fue de -3.25% y que hasta
2006 no habia podido recuperar el dinamismo del periodo anterior ya que solo alcanzaba el
2.01%. Otro lado este problema también se reflejaria en la fuerza de trabajo con un
descenso en la absorcion del empleo proveniente de este nucleo industrial.

La promocién de las exportaciones empero contindio con la misma tendencia, al
mantenerse el apoyo, pero sin un cambio drastico en las politicas horizontales dirigidas
hacia la industria en general. Las politicas econdmicas elaboradas para el sector industrial,
a pesar de ello, no han revertido la tendencia hacia el mantenimiento de la separacion entre
la industria nacional en sus diferentes tamafios, manteniendo a la micro y pequefia
industria, que concentran a la mayor parte del empleo, alejadas de los oligopolios
industriales que mantienen relacion con el exterior y que en la mayor parte de los casos son
los Gnicos que cuentan con las caracteristicas adecuadas para competir internacionalmente.

A pesar de que los paises antes mencionados presentan politicas econdmicas
anticompetitivas, el declive del potencial de crecimiento de la economia mexicana parece
estar asociado en mayor medida a la transicion entre dos patrones de especializacion
comercial. Se entiende de ésta forma, que en los Gltimos afios México ha estado perdiendo
ventajas comparativas en sectores de exportacion de bienes estandarizados, de tecnologia
madura, frente a competidores emergentes con menores niveles de ingresos y por tanto
menores costos laborales (Casar y Ros, 2004), que enfatiza que en el marco mundial actual
ya no sélo es importante de ventajas basadas en salarios bajos.

El crecimiento de la produccion industrial y de la productividad no han mejorado y se
mantiene con niveles un poco mas bajos que los presentados en el sexenio anterior, cuando
1995-2000 crecié en un 26.36% y anualmente lo hizo en un 4.83% mientras que en el
periodo 2001-2006 crecié en un 20.09% y anualmente lo hizo a un nivel promedio de
3.24%*, ya que México esta inmerso en un proceso singular; por un lado pierde ventajas

comparativas en manufacturas intensivas en trabajo permitiendo que muchas de las

30 Empleando para ello el indice de Productividad de la Mano de Obra en México Anual 205 ramas.
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empresas extranjeras instaladas en décadas pasadas cambien de posicion geografica hacia
paises con menores costos laborales, por otro lado no puede responder por medio del
aumento de la produccion y generacion de procesos de learning by doing, ademas motivado
por la estructura macroeconémica y microeconémica existente no puede adquirir ventajas
comparativas en la produccion de bienes mas intensivos en tecnologia y capital humano
como los que se producen en los paises avanzados.

Ante la baja capacidad mostrada por el sector industrial de proporcionar la demanda

de fuerza de trabajo que se adecuara con el crecimiento de la poblacion econémicamente
activa, en los Gltimos afios la poblacion ha tenido dos salidas:
¢+ La migracion o,
¢+ El sector servicios (en especial el informal).
Con respecto al ultimo punto mencionado, la fuerza de trabajo se ha empleado en estas
actividades de servicios, donde la formacion de valor agregado es baja (en el periodo desde
1994-2006 la poblacion empleada en el sector servicios se ha incrementado en un 17.03%),
lo que se ha conjugado con una reduccion en la cantidad de producto por trabajador en este
sector.

La transicion al sector servicios y en particular al subempleo ha aumentado y tiene un
reflejo claro en las actividades informales en los ultimos afios (en el tercer trimestre de
2007 se registraron 11 millones 530 mil personas que se empleaban en el sector informal de
la economia, representando el 26.9% de la poblacion ocupada total en el tercer trimestre de
2007 de acuerdo a los datos del INEGI).

Por otro lado, la migracion paraddjicamente determinada por la baja en las
condiciones econdémicas y la disminucion de la absorcion del empleo por parte del sector
industrial que fue uno de los determinantes para la mayor salida de personas hacia la
economia norteamericana, se convirtié en los Gltimos afios en proveedores de recursos a
través de las remesas; que han sido suficientes para cerrar la brecha comercial, con una

tendencia creciente en los ultimos anos.
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5. Conclusiones Preeliminares

Sin duda el periodo de sustitucion de importaciones que se desarrollo por mas de veinte
afios, trajo consigo el aprovechamiento de recursos fisicos y humanos que habian estado
desaprovechados en las décadas anteriores generando que se presentaran altas tasas de
crecimiento positivas y la formacion de una clase media que fortalecia la demanda de
bienes internos.

Pero los métodos e instrumentos que fueron efectivos por varios afios no fueron lo
suficientemente adecuados para generar el mejoramiento de la competitividad interna, por
el fuerte peso que tenian las clases industriales en el establecimiento de la politica
econdmica, que extendio la proteccion mas alla de los limites de las finanzas publicas. Este
efecto se reflejé en una condicién estructural que favorecia la importacion de mercancias
ante un creciente sesgo anti-exportador -después de todo en un mercado protegido y
controlado, la competencia no era necesaria- que desencadené la caida del modelo en la
década de los setenta. Es en el marco del proceso de liberalizacion econdmica y apertura
comercial que se consolidaron como mecanismos utilizados por el gobierno, para afrontar
los problemas de caracter coyuntural (e indirectamente los estructurales).

Una caracteristica distintiva del proceso de liberalizacion mexicana fueron la rapidez
y una alta confianza en el capital extranjero. En efecto el capital extranjero y la
competencia por la accion de las fuerzas del mercado convertirian a la economia nacional
de una productora de bienes intermedios hacia un pais productor de bienes de capital con
inflacién moderada, donde la productividad estaria en funcién de la competencia externa.

El proceso de apertura comercial era inevitable tomando en cuenta a las condiciones
que se gestaban en la economia mundial, por lo que algun dia tendria que abrirse la
economia nacional hacia el mercado externo y nuestras industrias tendrian que competir,
pero el problema fue en qué lapso de tiempo se desarrollé esta apertura y cuales fueron las
caracteristicas que lo dominaron. Es claro que la estabilidad macroeconémica tenia una
importancia fundamental, y se dejo de lado la estructuracion de una politica industrial que
en el mediano plazo fuera un mecanismo para controlar las presiones estructurales y no
para acrecentarlas, como finalmente sucedid.

El dar prioridad a las condiciones macroecondémicas, como el control de la inflacion,

el abatimiento de la brecha comercial, la entrada y posterior salida de la inversion
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extranjera y el mantenimiento del tipo de cambio, sobre los componentes internos de la
economia favorecieron la estructuracion de condiciones que atentaban en contra de la
misma condicion macroeconémica.

La busqueda de la integracion de México al mercado mundial a través de la apertura
comercial via la eliminacion de barreras al comercio, no ha resultado tan benéfica como se
esperaba, la promocion de exportaciones y la entrada de capital extranjero tampoco han
dado resultados alentadores ya que no ha propiciado la formacion de estructuras adecuadas
para el establecimiento de eslabonamientos productivos con las industrias nacionales que
impulsaran el aumento importante de la productividad.

El comercio internacional con Meéxico no ha funcionado como un motor de
crecimiento lo suficientemente eficaz como para poder provocar una mejora en el
crecimiento econdmico. La prueba es que a pesar de que por muchos afios las exportaciones
han crecido, la tasa de crecimiento de la economia aun es inferior a la mostrada durante el
periodo ISI; ha habido un veloz crecimiento de las exportaciones pero no un rapido proceso
de crecimiento impulsado por las exportaciones (Ros, 2006).

La industria de exportacion que se establecio en México ha mostrado tener el
suficiente potencial como para conducir el crecimiento de las exportaciones desde el inicio
del proceso de apertura. No obstante, también ha conducido el crecimiento de una parte
importante de las importaciones convirtiéndose en factor de mantenimiento de la brecha
estructural en la balanza comercial y del incremento en la elasticidad ingreso de las
importaciones.

Si bien la productividad se ha incrementado no ha sido de una manera espectacular y
dificilmente se puede mencionar que ésta ha trascendido hacia el resto de la economia y
gue se han generado procesos que tenderian hacia la formacién del Efecto Kaldor-Verdoon
duradero (aunque no se descarta su existencia en el corto plazo). De esta manera la maquila
se limita a actividades tradicionales, de bajos salarios, empleos inestables, bajo nivel
tecnoldgico y casi nula integracion nacional. En su defensa se menciona que “es mejor que

nada", puesto que crea empleos y genera divisas.
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El sector industrial, en la mayor parte de los casos, no ha establecido importantes
enlaces con las industrias extranjeras y esto es debido en parte al caréacter de la maquila®,
gue aun en periodos posteriores al TLCAN vy al reconocimiento de las fallas en el primer
periodo de apertura -via el Programa de Politica Industrial y Comercio Exterior- no tuvo un
cambio en su tendencia general. Los argumentos a favor de la profundizacion de la
liberalizacion por la mejora de la productividad y formacién del “circulo virtuoso” de la
IED han sido cuestionados al igual que la direccion de causalidad en la relacion apertura-
PTF, ya que especificaciones en ambos sentidos muestran efectos igualmente significativos.

Como se ha visto la situacion mundial actual dificilmente va a permitir el
mantenimiento de estructuras productivas y de exportacion como la mexicana; donde la
productividad y el producto presentan niveles de crecimiento muy bajos y no se han
mejorado los términos de intercambio, aun después de la participacion extranjera, que no se
complementan con la falta de politicas macroecondémicas enlazadas con las politicas
industriales de caracter microeconomico.

En el periodo correspondiente a la liberalizacion comercial no se noté un importante
incremento en la tasa de crecimiento de la productividad®, que con la eficiente asignacién
de factores establecidos por la accion del mercado pudo haberse logrado con ayuda del
desempefio pujante del sector exportador a lo largo del periodo. Una causa mas directa de
este fendmeno puede deberse al bajo nivel de crecimiento de la economia en su conjunto
(de manera enddgena), donde el sector industrial no ha funcionado como motor de
crecimiento por la falta de formacion de economias de escala y procesos de aprendizaje tipo
learning by doing por la falta de conduccion adecuada; el efecto es: una falta de potencial
para formacién de empleos, conduciendo en los ultimos afios a la poblacidn

econdmicamente activa al sector servicios informal y méas aun a la migracion.

3 Este efecto es ocasionado ya que como se menciond parrafos anteriores la maquila internacionaliza la produccion, pero esto no quiere
decir que haya una correspondiente eliminacion de restricciones del otro pais. Un ejemplo son las tarifas arancelarias —Hs 9802.00.60 y
802.00.80 del Departamento de Comercio de Estados Unidos- que permiten la reimportacion sin gravamen sélo de productos de origen
estadounidense; todo valor agregado en México- salarios, sueldos y prestaciones sociales, insumos nacionales, gastos diversos, utilidades
y otros- es gravable (Davila, 1991)

De acuerdo con el estudio elaborado por E. Fragoso (2003) la desaceleracién observada en los Ultimos afios resulta natural una vez
agotado el efecto inicial de la apertura comercial que provocé un aumento en el nivel de la productividad de una vez por todas.
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) ) CAPITULO 3.
ANALISIS EMPIRICO DEL PROCESO DE APERTURA COMERCIAL
EMPLEANDO LAS LEYES DE KALDOR.

Las condiciones macroeconomicas, a lo largo de los Gltimos 20 afios, no han presentado
periodos largos de crecimiento econémico ni tampoco de estabilidad, sin embargo, lo que
si ha estado presente es el mantenimiento de la conversion de la economia en general y del
aparato industrial hacia una economia abierta, cuyos cimientos se encuentran en la
eliminacién de trabas hacia el comercio internacional y en la estructuracion del aparato
industrial hacia las exportaciones; que ha sido manifestado en el establecimiento de
acuerdos comerciales® y en la busqueda por obtener mayores niveles de competitividad a
través del incremento de la productividad.

En este contexto se han establecido, en primera instancia, politicas de apertura a la
competencia proveniente del exterior para un gran nimero de empresas y mercados, en
segundo lugar se ha impulsado la atraccion de la inversion extranjera directa. En este
esquema, el proceso apertura comercial que incrementaria la productividad se ha mantenido
en las dltimas décadas.

A mas de 20 afios de iniciado el Gltimo intento de apertura comercial, los resultados
no parecen ser del todo palpables, ya que las empresas manufactureras nacionales
mantienen poca capacidad de competencia en el exterior, pudiéndolo hacer unicamente los
grandes aglomerados industriales. Los beneficios de la provenientes de la competencia y de
la inversion extranjera directa en el aparato industrial mexicano no han representado el
empuje necesario para apoyar el crecimiento ni para incentivar la productividad de las
industrias internas, que se tendria que haber visto reflejado en un incremento sostenido de
la productividad en la mayoria de ellas (como el efecto Kaldor- Verdoorn postula).

Por lo tanto, en este capitulo se presenta la estimacion de las leyes de Kaldor como
un mecanismo para revisar el comportamiento de la productividad y del producto durante el
periodo de 1987-2006. También se hace mencion del comportamiento del sector externo,
representado por la tasa de crecimiento de las exportaciones, que es introducida en la
estimacion de la segunda ley de Kaldor-Verdoorn, con el fin de revisar la importancia de

1\,
Véase Anexo 1
2.\,
Véase Anexo 2
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este sector en la composicion del crecimiento de la productividad del sector industrial. El
planteamiento propuesto continda con la l6gica del modelo planteado a través de las leyes
de Kaldor, en especifico de la estimacién de la segunda ley, dentro de un esquema de
crecimiento del producto en una economia mantiene a la tasa de crecimiento de las
exportaciones como motor de crecimiento.

El estudio empirico planteado, no solo pretende probar la validez de las afirmaciones
contenidas en las leyes de Kaldor de forma agregada para la economia mexicana, sino
principal objetivo en linea con mi hipdtesis pretende mostrar si el comportamiento de la
tasa de crecimiento de las exportaciones ha fungido como un mecanismo que se
complemente con la tasa de crecimiento de la produccion no dirigida a la exportacién. En
teoria este elemento deberia proporcionar los incentivos necesarios para un incremento en
la tasa de crecimiento de la productividad en el periodo.

Este capitulo se compone de tres secciones: la primera contiene los resultados de la
estimacion de las leyes de Kaldor de forma agregada para México, contemplando el periodo
de la apertura comercial de la mitad de la década de los ochenta® a 2006, haciendo un
andlisis empirico con respecto a cada una de ellas, enfatizando la ley de Kaldor-Verdoorn
para la que se plante6 un modelo VAR. La segunda parte corresponde a la presentacion de
la evidencia empirica empleando la metodologia VAR para la segunda ley pero haciendo la
extension hacia el efecto proveniente de las exportaciones. Por ultimo, en la tercera seccion

se presentan las conclusiones referentes al capitulo.

1. Estimacion de las leyes de Kaldor.

Las tres leyes de Kaldor son una forma de estimar los efectos causados por la productividad
de la industria en el crecimiento econdémico y en manera indirecta en la tasa de crecimiento
del empleo en los sectores industriales y por supuesto en los que no lo son. De esta forma
es importante comprobar su existencia o no en la economia mexicana en especial referido al
periodo después de la apertura comercial que significo un importante cambio en el

comportamiento industrial y de la tasa de crecimiento del producto.

La estimacion de las 3 leyes implicé la utilizacion de varias variables con las que no se contaban series homogéneas con el mismo afio
de inicio pero con el fin de no tener un analisis demasiado parcial se decidié tomar en cuenta el mayor lapso de tiempo posible en torno a
las variables disponibles.
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1.1 Primera ley de Kaldor

La existencia de la primera ley de Kaldor implica que cuando crece la produccion en la
industria manufacturera, la tasa de crecimiento del producto total también se incrementa en
un monto cercano; ya que al establecer una regresion entre estas dos variables es natural
que se piense que esta serd espuria debido a que solo se estara calculando una identidad sin
un sentido de causalidad®.

La relacion mostrada por Kaldor en su estudio de 1966 acerca de la economia de Gran
Bretafia, se refiere a un sentido de causalidad donde la tasa de crecimiento de la industria
manufacturera serd un impulsor de la tasa de crecimiento de la economia en general a pesar
de que existan fuerzas en los sectores restantes que impulsen el crecimiento. La existencia
de esta relacion de tipo causal ha sido probada en muchos paises de Europa y para Estados
Unidos que son paises desarrollados, no obstante también se ha encontrado esta relacién
para paises no desarrollados como Argentina y para los paises del Africa (Cripps y Tarling,
1973, McCombie, 1999, 2002, Thirlwall, 2002, Ocegueda, 2003), empleando para su
analisis diferentes metodologias que contienen como precepto inicial al la relacion de
Kaldor-Verdoorn.

Con base a lo anterior, la primera fase para probar la existencia de esta relacion en la
economia mexicana, a partir de la década de los ochenta, serd establecer una regresion
utilizando el método de minimos cuadrados ordinarios (MCQO) y empleando como variable
dependiente la tasa de crecimiento del producto en base 1993 y como variable
independiente la tasa de crecimiento del producto manufacturero en la misma base; para
ambas como dato inicial se tomoé el segundo trimestre de 1980 y como dato final el cuarto

trimestre de 2006 de acuerdo a la siguiente ecuacion:

Oy = a + [y (111.1)

Donde la tasa de crecimiento del producto de la economia total es (qn) Yy la tasa de
crecimiento de la industria manufacturera (qm).
Para asegurarnos que al hacer una regresion entre estas dos variables no se estimara una

relacion espuria, se utilizd variables no estacionarias, aplicando en primera instancia

La primera ley de Kaldor estd enfocada a resaltar los efectos provenientes de la demanda industrial hacia los demas sectores y la
formacion de un efecto multiplicador debido a las caracteristicas de las manufacturas como lo son: la mayor elasticidad ingreso de la
demanda de los bienes producidos, la formacion de encadenamientos productivos hacia atras y hacia delante en el mismo sector , y a las
economias de aprendizaje que se logran por medio del efecto “learning by doing” ante la especializacion de la produccion; las dos ultimas
introducidas directamente en el esquema de la segunda ley), (Ocegueda, 2003).
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pruebas de raiz unitaria a cada una de las variables por medio del criterio de Dickie-Fuller

Aumentada.
Crecimiento de la Manufactura
Prueba Dickey-Fuller Aumentada
Probabilidad de t
Nivel Primera diferencia Segunda diferencia

Intercepto 0 0 0
Tendencia e intercepto 0 0 0
Ninguno 0 0 0

Crecimiento del PIB
Prueba Dickey-Fuller Aumentada
Probabilidad de t

Nivel Primera diferencia Segunda diferencia
Intercepto 0.0204 0 0
Tendencia e intercepto 0.0382 0 0
Ninguno 0.0346 0 0

Los resultados de la prueba Dickie-Fuller Aumentada confirman que las series utilizadas
son estacionarias a nivel, ya que los valores asociados al valor de la probabilidad del
coeficiente “t” son menores de 0.05, por lo que no presentan problemas de raiz unitaria asi

que no es necesario aplicarles ninguna diferencia; estableciendo la siguiente regresion.

¢ Regresion 3.1:

GY C GMANU R-squared 0.277729
0.22757 0.744749 F-statistic 40.3748
(0.609523) (6.354116)

Como resultado de la regresion 3.1, nos podemos dar cuenta que el valor asociado a la
constante no es estadisticamente significativo de esa forma la incorporacion de este valor
no ayuda a la explicacion de la relacion entre estas dos variables. Ya que la constante no es
significativa se puede decir que no existe un factor que este determinando de una manera

regular en la relacion entre estas dos variables (no hay un componente autbnomo).

¢ Regresion 3.2:
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GY GMANU R-squared  0.27517

0.7607
(6.678105)

Al hacer omisién de la constante; los resultados obtenidos muestran que cuando cambia la
tasa de crecimiento de la manufactura en un 1% la tasa crecimiento del PIB lo hace en un
0.76%. El coeficiente R* muestra que por lo menos un poco més del 27% del aumento en la
tasa de crecimiento del PIB es explicado por el aumento en la tasa de crecimiento de la
manufactura. Los resultados obtenidos por esta regresion apoyan lo planteado por la
primera ley de Kaldor. Empero para reafirmar esta relacion y evitar la estimacion de una
identidad es necesario revisar la importancia del efecto que tienen los otros sectores
econdémicos en la determinacion de la tasa de crecimiento del PIB, y como esto afecta

nuestras conclusiones. Por lo tanto, se realizaron las siguientes regresiones auxiliares.

% Regresiones Auxiliares 3.3y 3.4:

GY C EMANU R-squared 0.521426
0.705977 -0.679471  F-statistic 114.402
(2.382801) (-10.69589)
GNOMANU GMANU R-squared 0.176849
0.709515
(5.090454)

Donde GY, EMANU, GNOMANU y GMANU representan la tasa de crecimiento del
producto, la tasa de crecimiento del exceso del crecimiento del producto manufacturero, la
tasa de crecimiento del producto no manufacturero y la tasa de crecimiento del producto
manufacturero respectivamente. La importancia de la obtencion de las regresiones
auxiliares para la comprobacion de la primera ley radica en identificar cual es la
participacion del sector manufacturero en la economia mexicana en las ultimas dos
décadas. De esta manera respaldar o no los resultados de la primera ley de Kaldor.

Con respecto a la primera regresién auxiliar, que toma en cuenta la tasa de
crecimiento del PIB y EMANU (que es la diferencia entre la tasa de crecimiento del
producto manufacturero y la tasa de crecimiento del producto no manufacturero) o sea

representa el Ilamado exceso de la tasa de crecimiento de la manufactura, y se espera que
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esté relacionado con un signo positivo que confirme la relacion entre ambas tasas. De la

siguiente forma:

Or =a+ B0y —dw) 1.2)

En la regresion establecida se obtiene un signo negativo, que supone que la participacién de
los otros dos sectores es mas elevada en la composicién del producto que la proporcionada
por la tasa de crecimiento del sector manufacturero, contrario al signo que se esperaria y
teniendo asociado un valor de R? considerable.

La segunda ecuacion auxiliar fue elaborada para determinar la relacion entre la tasa de
crecimiento de la industria manufacturera y la tasa de crecimiento del producto no
manufacturero (GNOMANU), en esta regresion se espera que la tasa de crecimiento del
producto manufacturero funcione como determinante del crecimiento del producto no
manufacturero (implicando una relacion de demanda proveniente del sector manufacturero

hacia los demas sectores), de la siguiente forma:

Qw =+ B(Ay) (1. 3)

A través de los datos obtenidos en la regresion se muestra que si bien el signo es el
esperado o sea hay una relacion de demanda por parte del sector manufacturero hacia los
otros dos sectores (Regresion 3.4), el valor del coeficiente de determinacion no es muy
importante tan solo del 17%, pero el coeficiente asociado a GMANU es un valor
estadisticamente significativo validando la regresion anterior.

Con la revision de estas dos regresiones auxiliares se puede ver que si bien se cumple
la primera ley de Kaldor en la economia mexicana para el periodo 1980-2006, las
regresiones auxiliares muestran que esta relacion presenta algunas caracteristicas
particulares para que no se haga de una manera cabal, debido a dos posibles razones:

A la existencia de un sector en la economia que cuenta con una tasa de crecimiento
que impulsa el crecimiento del producto y que compite como motor con el sector
manufacturero; lo que explicaria que en la primera regresién auxiliar se presenta un
signo contrario al esperado ya que la tasa de crecimiento no manufacturera tiene
valores mayores a los de la misma manufactura (Regresion 3.3). El sector servicios

parece ser el mas importante en el impulso al crecimiento de la economia total sin
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embargo, la caracteristica de los servicios que se ofrecen en México dista mucho de
ser la que impulse mas al crecimiento econémico en el largo plazo.

+«+ Como se puede ver en la segunda regresion auxiliar (Ecuacion I11.3) si bien existe
una relacion entre las tasas de crecimiento del sector no manufacturero y de la
manufactura, esta no lo hace de una manera importante respaldando la poca relacion
entre los dos sectores en la economia. La anterior afirmacion puede constatarse
empiricamente, ya que si bien la manufactura ha crecido en los ultimos afios esto no
se ha reflejado en un enlace con los otros sectores de la economia. De manera
reciproca el crecimiento de algunos sectores ligados a los servicios y a la
agricultura, que han tenido un incremento importante, tampoco muestran una

relacion cercana al crecimiento de la manufactura.

1.2 Segunda ley de Kaldor o ley de Kaldor-Verdoorn
La segunda ley de Kaldor relaciona el crecimiento la productividad del sector industrial
como determinante de la tasa del crecimiento del producto manufacturero. La segunda ley
tiene como punto fundamental la incorporacion de los rendimientos crecientes a escala, que
son generados por el crecimiento de la produccion y que se reflejan en la productividad de
la industria; los efectos, que como se vio a través de la primera ley, se trasladan hacia el
resto de la economia. A través de diversos estudios se ha identificado al valor de la
pendiente de la ecuacion como el monto que refleja la magnitud de los rendimientos
crecientes o también Illamado; coeficiente de Verdoorn junto con un valor constante o
productividad auténoma.

Para probar la existencia de la ley de Verdoorn y de los efectos que contempla, en el
caso de la economia mexicana desde la década de los ochenta (etapa en la que aumento el
proceso de apertura comercial), se tiene que elaborar una regresion entre la tasa de

crecimiento de la productividad de la manufactura® como variable dependiente y teniendo

Es importante mencionar en este punto, que mi andlisis no toma en cuenta el mecanismo para medir la productividad total de los
factores como ha sido empleado en varios articulos (Kessel y Samaniego ,1992 y Kim, 1997) y que se define como: aquella parte del
crecimiento del producto que no se explica por el crecimiento ponderado de los factores productivos haciendo uso para la industria
manufacturera del método del residual o “growth accounting”. La medida de productividad calculada por medio de este método depende
de la que tan confiable y adecuada sea la definicion y cuantificacion del producto y los factores. Por lo tanto en el empleo de este método
cualquier deficiencia en la especificacién de las variables se registra erréneamente como un cambio en productividad, llevandonos a
contemplar muchas definiciones de productividad (Fragoso, 2003).
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como variable independiente a la tasa de crecimiento del producto manufacturero, que es la

especificacion original utilizada por J. Verdoorn en 1949:

P=a+bQumu (119

Donde b representa el coeficiente de Verdoorn y tradicionalmente muestra el grado de
rendimientos a escala de esta relacion.

Es conveniente también tomar en cuenta que en la conferencia dictada por Kaldor en
1966, utiliza una variacién de esta especificacion, empleando para ello la tasa de

crecimiento del empleo en la manufactura de la siguiente forma:

€vanu = manu ~ Pranu = _a+(1_b)gmanu (“IS)

La formula anterior es obtenida a partir de la definicion de productividad, en donde
contiene el coeficiente de Verdoorn de una forma reciproca ya que se presenta como (1-b).

La verificacion de la existencia de esta ley para la economia mexicana en primer
término tiene que ajustarse a la disponibilidad de datos para todas las variables, tomando en
cuenta esta razén, fue posible encontrar datos que inician en enero de 1987° y culminan en
diciembre de 2006. Los datos presentados por el INEGI para el sector industrial
manufacturero tienen caracteristicas que los hacen no homogéneos. La no homogeneidad
dificulta el establecer una relacion continua que tome en cuenta todo el periodo a partir de
1987; de esa forma la principal dificultad se presenta en el cambio de la metodologia
utilizada para elaborar la encuesta industrial, que en un principio solo tomaba en cuenta a
129 ramas de la actividad manufacturera y que se extendié a 205 ramas de la actividad
desde 1993 hasta 2006.

La extension de la encuesta industrial mensual del INEGI, afecta la composicion de
los datos tomados para la estimacion de la ley de Kaldor-Verdoorn siendo necesaria la
elaboracion de la regresion utilizando dos segmentos. Sin embargo hay que resaltar que no
importando esto, si es posible tomar en cuenta dos periodos que contengan el efecto de la
apertura comercial: en primera instancia el que da inicio en 1987 y en segundo lugar el que
toma como referencia el afio de 1994, en el cual el Tratado de Libre Comercio entré en

vigor.

® pudiendo perder la posibilidad de comparar entre el periodo post y pre-apertura comercial.
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1.2.1 Segunda ley de Kaldor —-VVerdoorn 1987-1995

Para la primera parte se emplea el método de minimos cuadrados ordinarios (MCO) para
revisar la existencia de la relacion entre las variables en la especificacion de Kaldor. Para la
estimaciéon de la segunda ley fueron utilizadas la tasa de crecimiento de las variables
proporcionadas por el INEGI, ademas de la construccion de una variable que representara
el comportamiento de la productividad en la industria manufacturera.

Las series obtenidas para este segmento nos permiten realizar la comprobacion de la
segunda ley de Kaldor-Verdoorn empleando las dos especificaciones propuestas,
utilizando los datos proveidos por la encuesta industrial mensual en 129 ramas de la
actividad manufacturera de enero 1987 hasta diciembre de 1995’. La variable que
representa el comportamiento de la productividad en la manufactura fue construida a partir
de dividir el valor total de la produccion en la industria manufacturera entre el nimero de
horas trabajadas al mes en las 129 ramas. Cabe mencionar que debido a la existencia de
sucesos importantes en el periodo, fue necesaria la introduccion de variables dicotomicas
(dummies), para algunos puntos en especifico de la serie y obtener los resultados que
logran la comprobacion de las condiciones del Teorema de Gauss-Markov.

% Regresion 3.5 Especificacion de Verdoorn®.

GJIM129 = 0.4011494703*GYM129 - 0.05440483591*D9101 - 0.04206093882*D9201 -

0.04177490835*D9307 + 0.05533133657*D9412 - 0.04880484001*D9505 + 0.06535243179*D9512

Variable  Coefficient Std. Error t-Statistic

GYM129 0.401149 0.027726 14.46822
D9101 -0.054405 0.018378 -2.960365
D9201 -0.042061 0.018404 -2.285445
D9307 -0.041775 0.018376 -2.273284
D9412 0.055331 0.018342 3.016668
D9505 -0.048805 0.018311 -2.665322
D9512 0.065352 0.018279 3.575196

R’= 0.699766

’ Excluyendo los datos provenientes de la industria maquiladora de exportacion.

® Se hace uso de la versién esttica de la ley ya que se considera que la proporcién Capital/Producto es constante, supuesto que se
emplea frecuentemente en los analisis de las leyes de Kaldor y que proviene de la funcién de progreso técnico propuesta por Kaldor
(1957).
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Donde GIM129 y GYM129, representan la tasa de crecimiento de la productividad de la
manufactura para 129 ramas de la actividad industrial y la tasa de crecimiento del producto
manufacturero de 129 ramas respectivamente.

La regresion 3.5 fue elaborada tomando como base la especificacion de Verdoorn, en la
cual se obtiene un valor asociado a la tasa de crecimiento de la produccion (Coeficiente de
Verdoorn) de 0.40, mostrando que ante un incremento de un 1% del crecimiento del
producto, la tasa de crecimiento de la productividad mostraria un incremento del 0.4%, el
valor de este coeficiente es un poco menor a las relaciones encontradas para otros paises’,
aunque muestra que a un nivel de significancia del 0.05%, la tasa de crecimiento de la
productividad muestra tener una relacion con la tasa de crecimiento de la produccion.

El nivel de coeficiente obtenido por medio de esta especificacion denota la existencia
de rendimientos crecientes en la manufactura bajo las condiciones establecidas por Kaldor
(Cap.1), porque cuando el producto industrial crece en 1%, la productividad del trabajo
crecera en un 0.4%. Por otro lado es importante hacer notar que esta regresion cumple con
todas las condiciones establecidas a través del teorema de Gauss-Markov, ademas se
elabor6 utilizando series estacionarias a nivel, lo que garantiza el evitar el problema de
regresiones espurias'®.

Para tener una mayor vision del comportamiento del efecto establecido en la segunda
ley de Kaldor se utilizd un modelo VAR, que nos ayudara a entender la relacion causal
entre las variables y si éstas pueden considerarse enddgenas y tener rendimientos crecientes
respaldando de mejor manera el efecto de causalidad acumulativa en el tiempo propuesta en

la teoria.

1.2.2. Segunda ley de Kaldor-Verdoorn. Metodologia VAR 1987-1995.

Siguiendo con la misma especificacion que se uso para MCO se plantea el modelo VAR
que da la caracteristica de endogeneidad a todas las variables que son empleadas y por lo
tanto, puede ser un método adecuado para verificar el proceso de generacion de

rendimientos crecientes en la manufactura en México para el periodo.

% Aeste respecto se puede revisar Kaldor (1966), J.S.L. McCombie (1980, 2002), Thirlwall (2002), McCombie y De Ridder (1983).
10 \/¢ase Anexo 3.
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Estimacion: Estacionalidad de las variables y numero de rezagos.

En la determinacién del modelo VAR para la segunda ley de Kaldor 1987-1995, en primera
instancia se consideré evitar la generacion de raices unitarias entre las variables, por lo que
fueron empleadas las tasas de crecimiento utilizadas en el modelo de MCO, para las cuales
se comprobd que presentaban un comportamiento estacionario a nivel. Para la
determinacion de la estacionareidad de las series se utilizd la prueba Dickie-Fuller
Aumentada y la Prueba Phillips-Perron.*!

La determinacién del ndmero de rezagos Optimos empleados en el modelo se
establecio a partir de la tabla de coeficientes 3.1, donde los resultados apoyaron la
utilizacion de los 8 rezagos como mecanismo 0ptimo, ya que tres de los cinco coeficientes

presentados apoyaban la utilizacion de este nimero de rezagos™.

Tabla 3.1 Criterios para la Estructura de rezagos en el VAR

Rezago | LogL | LR I AIC [ SC | HQ
0 394.773 NA 1.56E-06  -7.692385  -7.325398  -7.543901
1 409.4468  26.67946 1.26E-06  -7.908015 -7.436175* -7.717108
2 417.7414  14.74597 1.16E-06  -7.994775  -7.418082 -7.761444*
3 421.9621 7.33295 1.15E-06  -7.999234  -7.317687  -7.723479
4 424117  3.656924 1.20E-06 -7.96196  -7.175561  -7.643782
5 428.9015  7.925743 1.18E-06  -7.977808  -7.086555  -7.617205
6 439.0601  16.41791 1.05E-06  -8.102224  -7.106117  -7.699197
7 4432168  6.550071 1.05E-06  -8.105391  -7.004431  -7.659941
8 452.0315 13.53358* 9.55e-07* -8.202656*  -6.996843  -7.714782

* Indica el orden de rezago seleccionado por el criterio

LR: sequential modified LR test statistic (each test at 5% level)
FPE: Error de Prediccion Final

AIC: Criterio de Informacion Akaike

SC: Criterio de Infirmacion Schwarz

HQ: Criterio de Informacion Hannan-Quinn

Para la estimacion del modelo por medio del método VAR se introdujeron como variables
exogenas, las variables dicotdmicas que fueron utilizadas en el modelo de MCO ya que se
considerd importante para representar las condiciones exdgenas que ocurrieron en la
politica econémica del pais en ese periodo y que fueron importantes para la aceptacion del
modelo en MCO.

1,
Veéase Anexo 4.

12 . . . . . .
Ademas que con este numero de rezagos se obtenian mejores resultados que los obtenidos con el nimero de rezagos escogido por el
Criterio de Swarch y Hannan-Queen.
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Pruebas para el modelo.

Se realiz6 una prueba para comprobar la estabilidad del modelo VAR, ofreciendo las
condiciones necesarias para que las estimaciones de impulso-respuesta que se calculen sean
estables y convergentes evitando comportamientos explosivos en las variables. La prueba
se hizo a través de la utilizacion de las raices caracteristicas, que tienen que ser menores a 1

para considerar al modelo estacionario y que cumple con la condicién de estabilidad.

Gréfica 3.1 Polinomio Caracteristico del Modelo Segunda
Ley Kaldor-Verdoorn 1987-1995
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Tomando como referencia el diagrama se puede ver que las raices no superan el valor
unitario establecido en el circulo de ésta forma el modelo satisface la condicion de
estabilidad.

La estabilidad no es suficiente para considerar al modelo como un mecanismo adecuado
para comprobar la existencia de la relacion establecida a través de la segunda ley siendo fue
necesario hacer las pruebas que den certidumbre a los estimadores obtenidos a través del
método VAR.

Pruebas de diagnostico

Autocorrelacion.

Las variables empleadas en el modelo pueden contener un nivel de autocorrelacion debido
a que estan cercanamente relacionadas al pertenecer todas a datos de la industria
manufacturera, de tal forma que seria natural encontrarnos algin problema de este tipo que
afectaria el comportamiento de la varianza y de los errores. Los resultados obtenidos de la
prueba de autocorrelacion de los errores en el modelo VAR, utilizando los valores de Chi

cuadrada con cuatro grados de libertad y tomando en cuenta 8 rezagos, establece que la
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prueba es pasada por la amplia mayoria de los rezagos y solo en tres se rechaza se puede
decir entonces que para 5 de los rezagos estimados se comprueba la no existencia de

autocorrelacion (Tabla 3.3).

No heterocedasticidad

La prueba empleada para la no existencia de heterocedasticidad ofrece resultados
favorables hacia el rechazo de la existencia de este problema tomando en cuenta a 99
observaciones y con 114 grados de libertad. El coeficiente de Chi Cuadrada respalda la no
existencia de heterocedasticidad en el modelo.

Normalidad

La condicion de normalidad entre las variables se comprobd a través de la prueba de
ortogonalizacion via el método Urzua, mostrando que las series presentan normalidad de
manera individual segun los estimadores dados con 1y 2 grados de libertad, en contraste la
prueba Jarque-Bera de manera conjunta no logra obtener los valores adecuados para

considerar que el modelo es del todo normal (Tabla 3.4).

Tabla 3.2 Pruebas de Diagnostico conjuntas del Modelo VAR 1987-1995

NORMALIDAD
Componente Jarque-Bera* df Probabilidad.
1 9.088692 2 0.0106
2 10.05622 2 0.0066
Conjunta 21.23152 9 0.0117

La prueba se realiza aceptando la Hipotesis nula al 5% de nivel de significancia .
Donde:

Ho:Existe Normalidad

Ho: No hay Autocorrelacion

Ho:Hay homocedasticidad

* El metodo de Ortogonalizacion para la prueba de Normalidad fue la raiz cuadrada de
la covarianza (Urzua).

**Prueba de Autocorrelacion basada en el multiplicador de Lagrange.

***Establecida por medio de la prueba de White con terminos no cruzados.
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Tabla 3.3 Pruebas de diagnostico del Modelo VAR 1987-1995

AUTOCORRELACION

Rezagos LM-Stat** Probabilidad.
1 2.406139 0.6615
2 8.77581 0.067
3 3.581248 0.4656
4 13.8425 0.0078
5 11.25148 0.0239
6 2.288415 0.6829
7 2.645684 0.6188
8 5.088228 0.2784
HETEROCEDASTICIDAD
Chi-Cuadrada*** Probabilidad.
Prueba Conjunta 122.8462 0.2692

Donde:

Ho:Existe Normalidad

Ho: No hay Autocorrelacion
Ho:Hay homocedasticidad

la covarianza (Urzua).

**Prueba de Autocorrelacion basada en el multipfilicador de Lagrange.
***Establecida por medio de la prueba de White con terminos no cruzados.

La prueba se realiza aceptando la Hipotesis nula al 5% de nivel de significancia .

* El metodo de Ortogonalizacion para la prueba de Normalidad fue la raiz cuadrada de

Cointegracion entre las variables.

Para verificar si estas variables cointegran se utilizaran las pruebas de la traza y la de la raiz
méaxima caracteristica siguiendo el método de Cointegracion de Johansen. Los resultados
obtenidos a través de la estimacion de la cointegracién dan como resultado que estas

variables presentan 3 vectores de Cointegracion tomando en cuenta el nUmero de rezagos

Optimos de la siguiente manera:
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Tabla 3.4 Pruebas de Cointegracion de las Variables

Prueba de Rango de Cointegracion Sin Restricciones (Traza)

Hipotesis Trace 0.05
No. De
Ecuaciones Eigenvalue Estadistico Valor Critico Prob.**

None * 0.298937 40.68824 12.3209 0
Atmost1*  0.058263 5.882847 4.129906 0.0182

La prueba de la Traza indica 3 ecuaciones de Cointegracion al nivel de 0.05
* denotes rejection of the hypothesis at the 0.05 level
**MacKinnon-Haug-Michelis (1999) p-values

Prueba de Rango de Cointegracion Sin restricciones
(Raiz Caracteristica Maxima)

Hipotesis Max-Eigen 0.05
No. De

Ecuaciones Eigenvalue Estadistico Valor Critico Prob.**

None * 0.298937 34.8054 11.2248 0
Atmost1*  0.058263 5.882847 4.129906 0.0182

La prueba Max-eigenvalue indica 3 ecuaciones de Cointegracion al nivel de 0.05
* denotes rejection of the hypothesis at the 0.05 level
**MacKinnon-Haug-Michelis (1999) p-values

Pruebas exogeneidad:

Para verificar si las series pertenecientes a la manufactura tiene un efecto de causalidad
entre ellas y en que direccion la tienen se establecieron algunas pruebas que determinaran

las caracteristicas de las series.

Prueba de exogeneidad débil:

En esta prueba se sustenta en lo siguiente:

Ho: Hay exogeneidad débil, la variable no proporciona elementos para la estimacion de la
otra variable (también se podria decir que la variable no afecta el comportamiento de la

otra).

Tabla 3.5 Prueba de Exogenidad debil de las VVariables
Ley Kaldor-Verdoorn 1987-1995
Restricciones: b(1,1)=0

Pruebas de restricciones de Cointegracion:

Estadistico
Hipotesis  Restriccion LR Grados de
No. of CE(s) Log-likehood Libertad Probabilidad
1 437.1276 13.11950 1 0.000292
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Prueba de exogeneidad fuerte:

Donde Ho: denota que una variable no causa a la otra variable.

Tabla 3.6 Prueba de Exogeneidad Fuerte de las variables
Ley de Kaldor-Verdoorn 1987-1995

Exogeneidad fuerte
Prueba de Causalidad de Granger en VAR
Bloque de causalidad de Wald

Variable Chi-Cuadrada Probabilidad
dependiente

GJIM129 GYM129 21.84172 8 0.0052
All 21.84172 8 0.0052
GY M129 GJIM129 26.14293 8 0.001
All 26.14293 8 0.001

La prueba es la siguiente:
Ho: X no causa GrangeraY
Y no causa Granger a X

Los resultados obtenidos para estas variables tanto en la prueba de exogeneidad fuerte
como en la débil rechazan la hipotesis nula, por tal motivo se puede mencionar que en el
corto y en el largo plazo estas variables presentan una causalidad en ambos sentidos. La
conclusién anterior estd en linea con nuestro supuesto de rendimientos crecientes en la
industria, ya que la reaccion mostrada por ambas variables muestra que si existe un
comportamiento que permite que las variables se causen entre si en el sentido de Granger o
gue contengan informacion relevante para hacer una estimacioén de la otra variable.

Los resultados obtenidos por las pruebas de exogeneidad fuerte y débil indican que
las variables tienen un comportamiento recursivo y mantienen una relacion que enlaza los
movimientos entre ellas, como por ejemplo el aumento de la tasa de crecimiento del
producto manufacturero (GYM) incrementara la tasa de crecimiento de la productividad
(GIJM) y que reciprocamente incrementard la tasa de crecimiento del producto en este
periodo. Los resultados obtenidos muestran que es consistente con la ley de Kaldor-

Verdoorn y la existencia de rendimientos crecientes en el sector.
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Funcion de Impulso-Respuesta

Las funciones de impulso y respuesta propuestas para el modelo VAR suponen la
existencia de un shock de manera exdgena en el comportamiento de las variables
introducidas en el modelo y el efecto que tendran en el comportamiento de las otras
variables. En este modelo Unicamente se establecié la relacién entre las variables
especificadas en la relacion de Verdoorn simple, de tal manera funcion de impulso-
respuesta reflejara los efectos contenidos en un incremento de estas variables, estableciendo
de mejor maneja la direccién o en su caso existencia del efecto Kaldor-Verdoorn en el

periodo.

Gréfica 3.2 Impulso-Respuesta Segunda
Ley de Kaldor —Verdoorn 1987-1995

Response of GIM129 to Cholesky
One S.D. GYM129 Innovation
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La funcién de impulso nos muestra que a pesar de la existencia de causalidad y que las
variables poseen valores que se afectan de manera recursiva, ante cambios inesperados de
cada una de ellas (Grafica 3.1), este comportamiento lleva a tener en primera instancia un
descenso de la tasa de crecimiento de la productividad ante el incremento de GYM129. El
descenso es temporal ya que en los siguientes periodos se eleva la tasa de productividad,
pero no del todo puesto que disminuye otra vez para después presentar un comportamiento
que se estabiliza con rapidez.

Lo mostrado en la especificacion lleva tener en cuenta la existencia de rendimientos

crecientes al menos en el corto plazo después de un periodo de ajuste de la industria
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manufacturera nacional que dura alrededor de cuatro periodos, aunque el efecto completo
no dura mucho tiempo ya que su estabilizacion es casi completa después de 16 periodos (es

conveniente recordar que estamos contemplando datos mensuales).

1.2.3 Segunda ley de Kaldor-Verdoorn 1994-2006
Para el segundo segmento de la ley de Kaldor-Verdoorn se utilizo la especificacion hecha
por Verdoorn (1949) para esta ley, como en el segmento anterior, pero ahora tomando en
cuenta el cambio de metodologia hecha por el INEGI en donde para la conformacion de la
encuesta industrial mensual son contempladas un numero mayor de ramas de la
manufactura de 129 a 205.

Al igual que el otro segmento en primera instancia se establecié una regresion
haciendo uso del método de minimos cuadrados ordinarios (MCO), para ver la relacion

entre estas dos variables. De la siguiente forma:

Regresion 3.6.

GJIM205 = 0.267284*GYM205 + 0.07138*D0102 + 0.0698*D0202 - 0.06805*D9907 - 0.06436*D9801 - 0.077*D9701
6.579713 2416314 2.364376 -2.20476 -2.178858 -2.609729
(0.000) (0.0169) (0.0193) (0.0231) (0.0309) (0.00)
R-squared 0.315224
Adjusted R-squared 0.292245

De la regresién 3.6 se desprende que bajo la especificacion propuesta por Verdoorn y
haciendo uso de algunas variables dummies el coeficiente de Verdoorn encontrado es de
0.26, siendo significativamente menor al encontrado para los otros paises. El coeficiente
autonomo de crecimiento de la productividad de nueva cuenta no es significativo, lo que
significa que no hay condiciones de origen interno constantes que impulsen el crecimiento
de la productividad bajo esta especificacion.

Por otro lado muestra que para el periodo tomado en cuenta esta relacion existi6*® y si

suponemos que el coeficiente estimado es una medida del nivel de rendimientos crecientes

13 1 mantener un nivel bajo para el coeficiente de determinacién puede ser producto de la falta de la estimacion del efecto del capital
(especificacion dinamica), que para el periodo puede ser mas relevante.
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tendremos que para todo el periodo la productividad manufacturera creceria un 0.26%
cuando la produccion crecia en un 1%. El efecto encontrado que el estimado para el otro
segmento a pesar de que este periodo toma en cuenta la puesta en marcha del TLCAN y la
profundizacion del proceso de apertura.

1.2.4 Segunda ley de Kaldor-Verdoorn. Metodologia VAR 1994-2006.

Para este modelo también se consider6 apropiada la estimacion de la segunda ley de Kaldor
bajo la metodologia VAR, y fue necesario utilizar la tasa de crecimiento de las variables
estacionarias para evitar una regresion espuria y al igual que en el primer segmento se
utilizaron los parametros dados por la tabla de rezagos oOptimos. Los datos obtenidos
aceptaron a 8 como el numero de rezagos adecuado debido a que cuatro coeficientes eran

menores para este numero de rezagos.

Tabla 3.7 Criterios para la Estructura de rezagos en el VAR

Rezago | LogL | LR [ FPE | AlC [ SC | HQ
0 518.8418 NA 3.47E-06  -6.895807 -6.65169  -6.796619
1 554.7968  67.99654 2.25E-06  -7.330569 -7.00508  -7.198319
2 565.1572  19.31119 2.06E-06 -7.417105  -7.010243  -7.251792
3 569.1387  7.312936 2.06E-06 -7.416853  -6.928619  -7.218478
4 579.4257 18.6147 1.89E-06  -7.502391  -6.932785  -7.270954
5 599.1699  35.19031 153E-06 -7.716598  -7.065619  -7.452098
6 616.0679  29.65761 1.28E-06 -7.89208  -7.159729  -7.594518
7 626.8195  18.57773 1.17E-06  -7.983939 -7.170216*  -7.653315
8 634.0074  12.22421*  1.12e-06* -8.027311* -7.132216 -7.663624*

* Indica el orden de rezago seleccionado por el criterio

LR: sequential modified LR test statistic (each test at 5% level)
FPE: Error de Prediccion Final

AIC: Criterio de Informacion Akaike

SC: Criterio de Infirmacion Schwarz

HQ: Criterio de Informacion Hannan-Quinn
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Pruebas para el segmento 1994-2006

Gréfica 3.3 Polinomio Caracteristico
Segmento 1994-2006, 205 Ramas
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1 (Grafica 3.3).
Autocorrelacion
Para la prueba de autocorrelacion solo dos de los rezagos correspondientes al 4 y al 6 no
pasan las pruebas (aun que el sexto es muy cercano al nivel critico), pero los otros rezagos
cumplen con la prueba y se puede considerar que el modelo cumple con el supuesto no

correlacion serial de los errores (Tabla 3.9).

Normalidad
Para probar la condicion de normalidad se establecid la prueba Jarque-Bera donde con 2
grados de libertad para cada variable se supera de manera individual y conjunta, de ésta

forma se considera que se satisface la condicién de normalidad (Tabla 3.8).

No heterocedasticidad

En la prueba de no heterocedasticidad el modelo presenta valores superiores al valor critico,
considerando 111 grados de libertad y concluyendo que el modelo VAR para el segmento
1994-2006, es homocedastico (Tabla 3.9).

Tabla 3.8 Prueba de Diagnostico: Normalidad
del Modelo VAR 1994-2006

Componente Jarque-Bera* df Probabilidad.
1 3.706359 2 0.1567
2 1.607501 2 0.4476
Conjunta 12.15073 9 0.2049
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Tabla 3.9 Pruebas de diagnostico conjuntas del modelo VAR 1994-2006: No
Autocorrelacion y Homocedasticidad
AUTOCORRELACION

Rezagos LM-Stat** Probabilidad.
1 2.301369 0.6805
2 6.871466 0.1428
3 2.290424 0.6825
4 14.83178 0.0051
5 9.108314 0.0584
6 16.45882 0.0025
7 8.544446 0.0736
8 6.611201 0.1579

HETEROCEDASTICIDAD
Chi-Cuadrada*** df Probabilidad.
Prueba Conjunta 113.8568 111 0.4072

La prueba se realiza aceptando la Hipotesis nula al 5% de nivel de significancia .
Donde:

Ho:Existe Normalidad

Ho: No hay Autocorrelacion

Ho:Hay homocedasticidad

* El metodo de Ortogonalizacion para la prueba de Normalidad fue la raiz cuadrada de
la covarianza (Urzua).

*Prueba de Autocorrelacion basada en el multipiilicador de Lagrange.

***Establecida por medio de la prueba de White con terminos no cruzados.

Cointegracion entre las variables.

Al igual que en el primer modelo se establecieron las pruebas de cointegracion para
determinar si las variable en el largo plazo convergen al equilibrio para ello se utilizaron las
pruebas de la traza y la de la raiz caracteristica maxima siguiendo la metodologia de
Cointegracién de Johansen. Las dos pruebas apoyan la existencia de 2 ecuaciones de

cointegracion a 0.05 de nivel de significancia.
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Tabla 3.10 Pruebas de Cointegracion Segunda Ley de Kaldor
Verdoorn 1995-2006
Prueba de Rango de Cointegracion Sin Restricciones (Traza)

Hipotesis Trace 0.05
No. De
Ecuaciones Eigenvalue Estadistico Valor Critico Prob.**

None * 0.260316 64.50603 12.32090 0.0000
At most 1 * 0.130894 20.48231 4.129906 0.0000

La prueba de la Traza indica 2 ecuaciones de Cointegracion al nivel
* denotes rejection of the hypothesis at the 0.05 level
**MacKinnon-Haug-Michelis (1999) p-values

Prueba de Rango de Cointegracion Sin restricciones
(Raiz Caracteristica Maxima)

Hipotesis Max-Eigen 0.05
No. De

Ecuaciones Eigenvalue Estadistico Valor Critico Prob.**

None * 0.260316 44.02372 11.22480 0.0000
At most 1 * 0.130894 20.48231 4.129906 0.0000

La prueba Max-eigenvalue indica 2 ecuaciones de Cointegracion al
nivel de 0.05

* denotes rejection of the hypothesis at the 0.05 level
**MacKinnon-Haug-Michelis (1999) p-values

Pruebas exogeneidad:

Para este segmento también se establecieron las pruebas de exogeneidad para revisar una
posible existencia de causalidad entre las variables del modelo. El objetivo es el mismo que
en el anterior segmento: identificar la existencia de la relacion establecida en la segunda ley
de Kaldor-Verdoorn. La forma de encontrar esta relacion es mostrar que hay causalidad
entre las variables de forma bilateral y por lo tanto la existencia de una relacion recursiva
entre la tasa de crecimiento del trabajo en la manufactura y la tasa de crecimiento del
producto, sobretodo después de la puesta en marcha del TLCAN y el aumento de las
industrias maquiladoras en la composicion del producto del sector manufacturero.

Prueba de exogeneidad débil:

En este marco hacemos uso de la prueba de exogeneidad para la segunda variable con la

siguiente hipotesis nula:
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Ho: Hay exogeneidad débil, la variable no afecta el comportamiento de la otra o contiene
informacién para la estimacion de la otra prueba, donde la tasa de crecimiento de la
produccion manufacturera contiene informacion para la estimacién de la tasa de

crecimiento de la productividad.

Tabla 3.11 Pruebas de Exogeniedad debil
Restricciones: A(2,1)=0

Prueba de resturcciones a la cointegracion:

Hypothesized Restricted  Estadistico  Grados de
No. of CE(s) Log-likehood LR Libertad Probabilidad

1 610.9236 13.00666 1 0.000310

De acuerdo a lo obtenido en la prueba de exogeneidad débil se muestra que la hipotesis
nula es rechazada, y las dos variables tomadas en cuenta presentan un comportamiento
recursivo en el largo plazo, este resultado respalda los efectos encontrados en el periodo
anterior. El valor obtenido en la prueba permite el suponer que GJM205 puede ser afectado
por medio del aumento en la tasa de crecimiento de la produccién de la manufactura, sin

embargo, este comportamiento también puede funcionar de manera bidireccional.

Prueba de exogeneidad fuerte:

Donde Ho: denota que una variable no causa a la otra variable.

Tabla 3.12 Prueba de Causalidad Fuerte o de Granger
Bloque de causalidad de Wald

Variable Chi-Cuadrada Probabilidad
dependiente
GJIM205 GYM205 23.97605 8 0.0023
All 23.97605 8 0.0023
GYM205 GIM205 3672699 8 0
Al 31.34949 16 0.0121

La prueba es la siguiente:
Ho: X no causa Granger aY
Y no causa Granger a X
Como es menor a 0.05 se considera que es recursiva la variable si causa a la otra
Como es mayor a 0.05 se considera que la variable no causa a la otra.
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La prueba de exogeneidad fuerte completa lo obtenido en la prueba anterior ya que los
resultados rechazan la hipotesis nula, y permite suponer la existencia de una relacion de
causalidad en el sentido de Granger del tipo bidireccional entre la tasa de crecimiento de la
productividad y del producto manufacturero. Este resultado implica que cada una de las
variables puede ser utilizada como un instrumento que afecte el comportamiento de la otra
0 que pueda ser empleada para la estimacion, pero de manera mas directa implica que bajo
el esquema planteado se cumple con la relacién Kaldor-Verdoorn y la existencia de
rendimientos crecientes en la industria.

De acuerdo a los resultados obtenidos por las pruebas de exogeneidad se distingue
que en el corto y en el largo plazo las tasas de crecimiento si presentan un comportamiento
recursivo; el efecto Kaldor-Verdoorn si estaria respaldado para los dos periodos en
consideracién a pesar de ello no debemos de dejar de lado lo obtenido por medio de la
utilizacion de los MCO, en el que se respaldaba esta relacion, pero también se identificaba

la falta de alguna variable que hiciera mas significativo el modelo planteado.

Funcion de Impulso-Respuesta

Con la funcién de impulso-respuesta veremos la capacidad de estas variables de reaccionar
ante un cambio inesperado simulado (choques inesperados) en alguna de ellas en sus
valores contemporaneos y futuros, suponiendo que después de algunos periodos este efecto
desaparecera pero las otras innovaciones no lo hacen. Esta prueba nos ayudara a contrastar
los resultados obtenidos en las pruebas de causalidad y comprobar la duracion de un
impulso inesperado de la produccion manufacturera para la tasa de crecimiento de la

productividad.
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Gréfica 3.4 Funcién de Impulso-Respuesta:
Tasa de crecimiento de la productividad-

Tasa de crecimiento del producto: 1995-2006

Response of GIM205 to Cholesky
One S.D. GYM205 Innovation
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La funcion de impulso muestra un comportamiento descendente de forma inmediata para
un lapso de 8 periodos, que después de algunos periodos se estabiliza, para después
presentar un fuerte crecimiento en la GJIM205, seguido por un periodo de estabilizacion
entre las variables. EI movimiento anterior se prolonga a lo largo de 25 periodos hasta que
los efectos del choque se eliminan paulatinamente.

Lo obtenido via la funcién de impulso-respuesta mantiene lo presentado por las
pruebas de exogeneidad y lo planteado por la ley de Kaldor-Verdoorn, sin embargo, este
movimiento no se mantiene a lo largo del tiempo (aunque tiene una duracién mas
prolongada que la obtenida en el anterior periodo), haciéndonos suponer que los efectos de
los rendimientos crecientes en el periodo de 1994 a 2006 no permanecieron por mas de tres
afios, por lo tanto el aumento registrado desde la apertura comercial para el sector
manufacturero no fueron muy duraderos.

La razon para este comportamiento puede tener origen en la falta de relacién entre la
industria manufacturera en México, que hace suponer que los rendimientos crecientes y las
economias de escala que postula la ley de Kaldor-Verdoorn y que se estan poniendo a
prueba en este modelo, no aparecen de manera regular y que sélo lo hicieron en una etapa

limitada en el corto plazo, relacionandose con la perdida de dinamismo de parte de este
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sector y la mayor presencia del sector servicios y su parte informal en la economia

mexicana (que esta contenido en la especificacion y prueba de la primera ley).

1.3 Tercera ley de Kaldor

La tercera ley de Kaldor se pone a prueba frecuentemente a través de la utilizacion de una
regresion que incluye el crecimiento de la productividad del trabajo (p;) sobre el
crecimiento del producto no industrial (en) que es influido por el crecimiento del empleo

industrial (definicion que contiene el efecto Kaldor-Verdoorn de la segunda ley).

P =C+ag—fe; ()
De esta forma la regresion incluye el crecimiento de la productividad como variable
independiente mientras que como variables independientes se emplean el crecimiento del
empleo no manufacturero y del producto industrial. La regresion obtenida por el método de
MCO da los siguientes resultados:

Regresion 3.7

DLJ = 0.004166 + 0.278367DLY!I - 0.275693DLENI
(0.821091)  (3.302156)  (-0.865394)

R?=0.501297

Donde DLJ, DLYI1 y DLENI son la primera diferencia del logaritmo de la productividad, la
primera diferencia del logaritmo de la produccion manufacturera y la primera diferencia del
logaritmo del empleo no industrial respectivamente. Las series corresponden al periodo
1989-2004, para el cual se tienen series homogéneas en el BIE del INEGI. Ademas se
transformaron en logaritmos como una aproximacién de la tasa de crecimiento y tomando
la primera diferencia como un mecanismo para asegurar la no obtencion de una regresion
espuria.

Los resultados presentados en la regresion siguiendo la especificacion de Kaldor nos
dan valores no significativos para el empleo no manufacturero y un valor del coeficiente de
determinacion que es resultado tan solo del efecto de la produccién industrial, siendo los
resultados por este método son cuestionables. Sin embargo, en 1981 J. McCombie
cuestiono esta especificacion ya que consideraba que estaba subespecificada y que se tenia
gue tomar en cuenta otras variables en la relacion; propuso entonces otra especificacion

presentando la siguiente relacion:
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pr =ag, — e +1-a)g,, —(L-Be,

Donde p;, 0;,, &, 9, Y €,, son las tasas de crecimiento de la productividad, la

produccion industrial, el empleo industrial, la tasa de crecimiento de la produccién no
industrial y empleo no industrial respectivamente derivadas de la relacion de productividad
especificada en la segunda ley y de la relacion del empleo con el crecimiento del producto
en el sector industrial y en los que no lo son.

Utilizando la especificacion propuesta por McCombie (1981) para la tercera ley se obtuvo

la siguiente regresion empleando el método MCO, (I11.7):

Regresion 3.8:

DLJ = 0.126374* DLYI —0.12775* DLEI +0.766891* DLYNI —0.915642DLENI + 0.008115* D969
(4.825044) (-6.855957) (20.92353) (-16.85702) (3.129651)
R?=0.989835

Donde DLJ, DLYI, DLNI, DLYNI y DLENI son la primera diferencia del logaritmo de la
productividad total, DLY es la primera diferencia de la tasa de crecimiento del empleo no
industrial, DLYNI es la primera diferencia de la tasa de crecimiento del producto no
industrial y la DLENI es la primera diferencia de la tasa decrecimiento de empleo no
industrial. Para la estimacion se emplearon también series que contemplan el periodo de
1989-2004 de la economia mexicana en su conjunto debido a que son series con
caracteristicas homogéneas para todo el periodo, tomando en cuenta 15 afios, por lo tanto
haciéndola una estimacion con la suficiente robustez y homogeneidad para la estimacion.
Con los resultados dados por el método de MCO se advierte que los valores
proporcionados por esta regresion son todos significativos y estdn asociados a los signos
correctos, por tal causa se ve que la especificacion de McCombie en contraste con la de
Kaldor si es significativa y presenta valores esperados. Se puede establecer entonces que

por medio de ésta especificacion para el periodo de 1989-2004, la tercera ley de Kaldor es
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significativa ya que también cumple con las pruebas referentes al teorema de Gauss-
Markov™.

Los valores encontrados a través de la ecuacion de la tercera ley muestra la relacion
entre la tasa de crecimiento de la productividad y las variables referentes al empleo
industrial y no industrial y sus respectivos productos mantienen una relaciéon cercana. De
forma desagregada el incremento la tasa de crecimiento del producto industrial mantiene
una relacion positiva con respecto a la tasa de crecimiento de la productividad, sin
embargo, este incremento es casi de la misma magnitud que el mostrado por la tasa de
crecimiento del empleo industrial pero con signo contrario. Es entonces, que la tasa de
crecimiento del producto y del empleo no industrial mantienen una relacion mas importante
con la tasa de crecimiento de la productividad en general.

El hecho de que se presente los valores significativos para la tasa de crecimiento del
producto industrial con la productividad en general son una muestra de que la tercera ley,
de acuerdo con la especificacion planteada por J. McCombie, y mostrada en la ecuacion
(I11.7) contiene las caracteristicas de la segunda ley de Kaldor-Verdoorn, aunque también
muestra gque este efecto es mucho menor causado por la superioridad de la importancia de
los valores provenientes del sector no industrial. Lo que nos lleva a plantear como se habia
visto en las primeras leyes que la productividad industrial no esta teniendo un
funcionamiento integro para la economia en su conjunto y que es el efecto proveniente de

otros el que mantiene mayor relevancia en su composicion.

2. La ley Kaldor-Verdoon con exportaciones.

El planteamiento tomado en cuenta en la seccion pasada fue el de estimar las leyes de
Kaldor manteniendo como marco de referencia Unicamente las series provenientes de la
economia en su conjunto y para la estimacion de la segunda ley se emplearon valores
provenientes directamente del sector industrial, al que se le centro en el marco de la
manufactura. La caracteristica de este trabajo es capturar los efectos provenientes del sector
externo hacia el sector industrial, con este contexto el elemento central a tomar en cuenta es
el estimar la ley de Kaldor-Verdoorn que mantiene una relacion directa con el sector

industrial. De ésta forma plantear los beneficios en torno a la productividad que han tenido

14,
Véase Anexo 5.
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la apertura comercial y el impulso dado al sector exportador, para que funcionase como
motor de crecimiento de la economia en general.

Como se plante6 en la primera parte de este trabajo, la tasa de crecimiento de las
exportaciones deberia de mantener relacion directa con la tasa de crecimiento del producto
convirtiéndola en el motor de crecimiento de la economia en su conjunto (J. Bhagwati, A.
O. Krueger 1978 y 1993; B. Balassa, 1986; Willianson y Michaely, 1991). En un esquema
general la apertura comercial y la entrada de industrias extranjeras al pais funcionarian
como medio para contrarrestar las caracteristicas propias de un pais no desarrollado como
lo es la produccion de bienes de baja elasticidad ingreso de la demanda y baja
productividad a traves de los mecanismos y politicas econdmicas planteadas en los dos
capitulos anteriores.

Por este motivo con la finalidad de conocer los efectos que tendria en la tasa de
crecimiento de la productividad un incremento en la produccion industrial (ley de Kaldor-
Verdoorn) y a su vez el efecto que tiene en ella un incremento de la tasa de crecimiento de
las exportaciones del sector (en forma indirecta tendria que haber mejorado su composicion
ante la apertura econdmica), se establecio un modelo de regresion del tipo VAR para
identificar los efectos a largo plazo que tendria este aumento™.

De esta forma se extendio la ecuacion perteneciente a la segunda ley de Kaldor
suponiendo que la productividad se compone de dos partes: la primera proveniente del
sector manufacturero no exportador (qmnx) Y la segunda proveniente del crecimiento del
producto manufacturero dirigido a la exportacion (Qmx):

p=a-+baq, (111.8)
Donde Omanu = Amnx T Amx (111.9)
p= a+b1qMNX + quMX (111.10)

OQux =17(p;) +0(p,) +£(2) (111.11)

5 con respecto a la estimacion de los efectos del sector externo en la tasa de crecimiento de la productividad y del producto Parikh
(1978), establecié un modelo que utilizaba las técnicas de Méxima Verosimilitud y de Ecuaciones Simultaneas para comprobar este
efecto en la economia Britanica introduciendo la especificacion de la segunda ley en la composicién de esas ecuaciones simultaneas.
Como lo hace Thirlwall y McCombie (1994) en su modelo de crecimiento exportador de regiones.
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La especificacion de la ley de Kaldor-Verdoorn se divide en tres partes: la primera que
contiene el coeficiente de productividad auténoma, el segundo con la productividad de la
industria manufacturera no dirigida a la exportacion y el tercero con la parte
correspondiente a la exportacion. Por otro lado, la tasa de crecimiento de las exportaciones

esta compuesta por la elasticidad precio de la demanda de exportaciones 7, la tasa de
crecimiento de los precios internos p,, la elasticidad cruzada de la demanda para
exportaciones o, la tasa de crecimiento de los precios internacionales p,, la tasa de

crecimiento del ingreso del exterior z y la elasticidad ingreso de la demanda para las
exportaciones & *°. En nuestro analisis, por su puesto, se busca encontrar la relacién de tipo
causal entre la tasa de crecimiento de la produccion manufacturera no exportadora y la
exportadora con el crecimiento de la productividad por lo que consideraremos el desglose
de la tasa de crecimiento de las exportaciones como un mecanismo para explicar la
tendencia que ha mantenido en los Gltimos afos.

Al igual que la regresion establecida para comprobar la existencia del efecto Kaldor
Verdoorn, se utilizara la especificacion de la ley tomada en la primera parte, utilizando
como variable dependiente la tasa de crecimiento de la productividad mientras que como
variables explicativas se utilizaran la tasa de crecimiento del producto manufacturero’ y la
tasa de crecimiento de las exportaciones manufactureras. En primer termino para 129 ramas
de la actividad para el periodo 1987-1993 y a continuacion para el segmento de 1994-2006
gue toma en cuenta 205 ramas de la actividad industrial que incluyen las exportaciones
provenientes del sector maquilador.

Es conveniente mencionar que como resultado de la metodologia VAR todas las
variables seran consideradas como endogenas, lo que nos ayudara a encontrar la causalidad
entre las variables, efecto muy importante ante el supuesto planteado por la segunda ley de
Kaldor-Verdoorn de rendimientos crecientes y economias de escala.

El objetivo de emplear este modelo que contempla el supuesto contenido en la ley de

Kaldor-Verdoorn sobre los rendimientos crecientes en el sector industrial y las

16 Especificacion empleada por Thirlwall y McCombie (1994) en su modelo de crecimiento exportador para regiones.

17 S . . S L
Elemento que no toma en cuenta la participacion de las exportaciones sino solamente la participacion produccién de manufacturas no
destinadas a la exportacion, de otra forma se podria estar planteando una relacién no correctamente especificada.
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exportaciones es la de mostrar que ambos factores toman un papel relevante en el
comportamiento de la tasa de crecimiento del producto y a su vez de la productividad.

Los efectos originados por el comportamiento de las tasas de crecimiento de estas dos
variables determinaran el cambio en la tasa de crecimiento del sector industrial y de su
productividad, la cual a su vez siguiendo el esquema planteado por la primera y tercera ley
de Kaldor se veran o no reflejados en la tasa de crecimiento del producto total. El introducir
la tasa de crecimiento de las exportaciones tomando en cuenta la produccion proveniente de
la maquila se realizd para encontrar una explicacion acerca del comportamiento de la tasa
de crecimiento del producto bajo el esquema de liberalizacion comercial y la relacion
establecida entre ésta y el sector manufacturero no maquilador. Para tomar en cuanta el
proceso de apertura comercial se tomé como principal punto de referencia la década de los
ochenta para después continuar con su profundizacién e institucionalizacion en 1994, con la

entrada en vigor del Tratado de Libre Comercio con América del Norte.

2.1 Modelo VAR Ley Kaldor-Verdoorn ampliado. Segmento 1987-1995.

Estacionalidad de las variables y rezagos.

Al igual que en los modelos anteriores para estimar este segmento fue necesario probar que
las variables son estacionarias como mecanismo que evita la obtencion de una regresion
espuria’®. La introduccién del nimero de rezagos adecuados, por otro lado, fue basada en
los parametros dados por la tabla de rezagos éptimos, encontrando que el nimero de
rezagos era de 8 debido a que dos de los cinco coeficientes de decision eran los menores
para este numero. Pero, los resultados presentados para este ndmero fueron menos
satisfactorios que los obtenidos para 2 rezagos para los cuales el modelo no presentaba
problemas en las pruebas de diagndstico, por lo que se eligié este Ultimo como mejor

mecanismo para la obtencion del modelo (Tabla 3.13).

18\,
Véase Anexo 4.
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Tabla 3.13 Criterios para la Estructura de rezagos en el VAR

1987.1-1995.12

Rezago |  LogL | LR | FPE__ | AlC | SC | HQ

0 518.747 NA 8.63E-09  -10.05549 -9.505015* -9.83277
1 538.0894  34.77733 7.01E-09 -10.26443  -9.478033  -9.946254
2 552.5896  25.19228 6.29E-09  -10.37555  -9.353228 -9.961916*

3 558.9087  10.59554  6.66E-09  -10.32139  -9.063147  -9.812301
4 563.6319  7.633556 7.31E-09  -10.23499  -8.740829  -9.630449
5 5756704  18.72646 6.93E-09  -10.29637  -8.566291  -9.596378
6 597.7221  32.96623 5.38e-09* -10.56004  -8.594043  -9.764596
7 603.0898  7.699112 5.87E-09  -10.48666  -8.284743  -9.595762
8 616.5141 18.44145* 5.47E-09 -10.57604* -8.138202  -9.589688

* Indica el orden de rezago seleccionado por el criterio

LR: sequential modified LR test statistic (each test at 5% level)
FPE: Error de Prediccion Final

AIC: Criterio de Informacion Akaike

SC: Criterio de Infirmacion Schwarz

HQ: Criterio de Informacion Hannan-Quinn

Condicion de estabilidad.

Se realizo la prueba de estabilidad de los pardmetros, utilizando para ello la prueba del
polinomio caracteristico en su forma AR; de la que se obtuvo, que ninguna de las raices
inversas sale del circulo, verificando el supuesto de que el VAR satisface la condicion de
estabilidad para el modelo ampliado. El obtener resultados favorables en la prueba
garantizara que al estimar las funciones de impulso-respuesta se obtendran resultados no

explosivos y que sean convergentes.

Gréfica 3.5 Prueba del Polinomio Caracteristico Maximo Segmento: 1987-1995
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Pruebas de diagnostico para el modelo VAR 1987-1995.

Para la comprobar la no autocorrelacion, normalidad y no heterocesdasticidad se plantearon
las pruebas contenidas en la Tabla 3.14. Con base en los resultados se concluye que el
modelo satisface la condicion de no autocorrelacion serial ya que supera los valores
criticos; en torno a la normalidad con dos grados de libertad los coeficientes asociados a
GYM129 y GIM129 presentan caracteristicas de normalidad en sus pruebas individuales,

mientras que para la prueba conjunta también muestran valores que superan el valor critico,
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lo que supone la normalidad del modelo; y con respecto a la no heterocedasticidad el
modelo pasa la prueba aunque el valor asociado al coeficiente estimado en la prueba de
White es muy cercano a 0.05, y se puede decir que es homocedastico pero con algunas
complicaciones .

El modelo, por lo tanto, serd adecuado para la estimacion de la prueba de impulso y
respuesta y también para verificar la cointegracién de las variables pertenecientes al

periodo en cuestion.

Tabla 3.14 Pruebas de dagnostico conjuntas del modelo

del Modelo VAR Amplaido 1987-1995

NORMALIDAD
Componente Jarque-Bera* df Probabilidad.
1 5.783568 2 0.0555
2 6.398408 2 0.0408
3 1.787155 2 0.4092
Conjunta 32.28663 25 0.1499
AUTOCORRELACION
Rezagos LM-Stat** Probabilidad.
1 16.3977 0.059
2 10.82197 0.2881
HETEROCEDASTICIDAD
Chi-Cuadrada*** df Probabilidad.
Prueba Conjunta 132.9793 108 0.0517

La prueba se realiza aceptando la Hipotesis nula al 5% de nivel de significancia .
Donde:

Ho:Existe Normalidad

Ho: No hay Autocorrelacion

Ho:Hay homocedasticidad

* El metodo de Ortogonalizacion para la prueba de Normalidad fue la raiz cuadrada de
la covarianza (Urzua).

**Prueba de Autocorrelacion basada en el multipfilicador de Lagrange.

***Establecida por medio de la prueba de White con terminos no cruzados.

Cointegracion de las variables.

Para este modelo también se verifico la cointegracion entre las variables en la busqueda de
un comportamiento a largo plazo. Para verificar la relacion se emplearon las pruebas de la
traza y la raiz caracteristica méxima cuyos resultados se muestran en la Tabla 3.15
siguiendo la metodologia de Cointegracion de Johansen. Los resultados obtenidos a través
de estas pruebas muestran que existen por o menos tres vectores de cointegracion para las

variables, tomando en cuenta un nivel de significancia del 95%. Se puede hablar entonces
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que por lo menos en el largo plazo las variables presentan una relacion que tiende al
equilibrio.
Tabla 3.15 Cointegracion entre las variables.

Segmento 1987-1995
Prueba de Rango de Cointegracion Sin Restricciones (Traza)

Hipotesis Trace 0.05
No. De
Ecuaciones Eigenvalue Estadistico Valor Critico Prob.**

None * 0.45164 133.2427 24.27596 0.0001
Atmost1*  0.364713 70.75704 12.3209 0
Atmost2*  0.202822 23.57447 4.129906 0

La prueba de la Traza indica 3 ecuaciones de Cointegracion al nivel
* denotes rejection of the hypothesis at the 0.05 level
**MacKinnon-Haug-Michelis (1999) p-values

Prueba de Rango de Cointegracion Sin restricciones
(Raiz Caracteristica Maxima)

Hipotesis Max-Eigen 0.05
No. De
Ecuaciones Eigenvalue Estadistico Valor Critico Prob.**

None * 0.45164 62.48567 17.7973 0
Atmostl*  0.364713 47.18257 11.2248 0
Atmost2*  0.202822 23.57447 4.129906 0

La prueba Max-eigenvalue indica 3 ecuaciones de Cointegracion al
nivel de 0.05

* denotes rejection of the hypothesis at the 0.05 level

**MacKinnon-Haug-Michelis (1999) p-values

Pruebas exogeneidad:

Tal como se realiz6 en el modelo simple se usara este método para demostrar una parte de
la validez de la ley de Kaldor-Verdoorn, pero ahora contemplando el efecto de las
exportaciones manufactureras, sin embargo, 1o mas importante es resaltar si es que existe
causalidad entre las variables propuestas en la especificacion. Lo que buscamos como en la
primera parte sera encontrar una relacion de causalidad entre las variables, de tal forma que
los datos proporcionados para cada una de las variables contendran informacion para la
estimacion de la otra, para nosotros lo mas adecuado sera encontrar una relacién recursiva
entre GIM129, GYM129 y GXM. Por supuesto, en este punto nuestro modelo difiere de las
especificaciones normales de los modelos VAR empleados para variables que buscan la
independencia de los movimientos de las variables ante la utilizacion como instrumento de
una de ellas (frecuentemente buscado cuando se estiman relaciones con variables

monetarias). No obstante, para la tasa de crecimiento de las exportaciones, lo que se busca
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es ver que tipo de comportamiento tiene en relacion con la productividad ya que este
resultado servira para la contrastacion de la segunda parte de la hipotesis.

Exogeneidad débil:

Tabla 3.16
Prueba de Exogeneidad Debil

Cointegration Restrictions:

A(3,1)=0

Convergence achieved after 6 iterations.
Not all cointegrating vectors are identified
LR test for binding restrictions (rank = 1):

Chi-
square(1) 0.003898
Probability 0.950215

Prueba de exogeniedad fuerte:
Donde Ho: denota que una variable no causa a la otra

Prueba de exogeneidad fuerte:

Donde Ho: denota que una variable no causa a la otra variable.

Tabla 3.16
Exogeneidad Fuerte
Prueba de Causalidad de Granger en VAR
Bloque de causalidad de Wald

Variable Chi-Cuadrada Probabilidad
dependiente

GJIM129 GYM129 6.504269 2 0.0387
GXM 0.066863 2 0.9671
All 8.948083 4 0.0624
GY M129 GJIM129 8.844025 2 0.012
GXM 1.815359 2 0.4035
All 11.13434 4 0.0251
GXM GJIM129 10.98569 2 0.0041
GYM129 8.611252 2 0.0135
All 15.57171 4 0.0037

La prueba es la siguiente:
Ho: X no causa Granger a',
JY no causa Granger a X

Los resultados presentados para la prueba de exogeneidad débil muestran que se rechaza la
causalidad entre las variables en el modelo, de acuerdo con este comportamiento en el largo
plazo la informacion contenida en cada una de las series no muestra informacion relevante

para la estimaciéon de la tasa de crecimiento de la productividad y estas si pueden ser
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consideradas como exogenas. Los resultados anteriores muestran que la prueba de
causalidad de Granger debe de tener mayor informacién acerca de cuales son las
caracteristicas de las variables que hacen que en el largo plazo no presenten la relacion que
buscamos.

La prueba de causalidad en el sentido de Granger muestra que para GJM129 existe
una causalidad bidireccional de parte de GYM129, como se habia mostrado en el modelo
solo para la ley de Kaldor-Verdoorn, aunque muestra una total exogeneidad de parte de la
tasa de GXM aun para el corto plazo.

Basandonos en la probabilidad asociada al valor de Chi Cuadrada, se comprueba que
si existe un comportamiento de exogeneidad débil entre las dos series en este periodo,
existe independencia entre los movimientos de ambas variables, es decir en el largo plazo
cuando se incrementa la tasa de crecimiento del producto manufacturero y la tasa de
crecimiento de las exportaciones manufactureras, la tasa de crecimiento de la productividad
no aumenta. Se estaria hablando de que en el largo plazo el comportamiento de las
variables de acuerdo al segmento 1987-1995, no apoya la hipdtesis de rendimientos
crecientes ni de un efecto benéfico para la productividad por parte de la tasa de crecimiento
de las exportaciones.

Los resultados anteriores tomando en cuenta sélo la direccionalidad para la serie de
productividad muestran que no hay una relacion de parte de las exportaciones
manufactureras en el crecimiento de la productividad de la manufactura no dirigida a la
exportacion ni de la produccion manufacturera no maquiladora. Por otro lado, el aumento
de las anteriores si influye en el incremento de las exportaciones manufactureras. Este
resultado que se ha establecido muestra la poca vinculacion entre las empresas
maquiladoras y las industrias nacionales y la poca o nula transferencia de sus avances
técnicos u organizacionales hacia las demas ramas del sector, lo que se ve reflejado en la
nula participacion de esta en la causalidad con la productividad manufacturera®.

El comportamiento del modelo también puede aun estar fuertemente
influenciado por la exclusion de alguna variable relevante, por tal motivo, es factible la
utilizacion de la Funcion de Impulso-Respuesta de Cholesky para determinar si un choque

proveniente de alguna variable puede causar un movimiento en las variables introducidas.

19 - P - A
En este punto es conveniente recordar que la serie utilizada para la produccién no toman en cuenta el valor de la maquila mientras que
la tasa de crecimiento de las exportaciones si lo hace.
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De acuerdo a los resultados se puede 0 no dar sustento al supuesto empleado al iniciar el
proceso de liberalizacion comercial que fue: el de obtener un efecto externo que diera el
impulso necesario a los factores internos para iniciar su recorrido hacia la senda al

crecimiento sostenido.

Funcién de Impulso-Respuesta

De acuerdo a las funciones de impulso-respuesta veremos la capacidad de estas variables de
reaccionar ante un cambio inesperado en alguna de ellas y como este cambio afecta o no su
comportamiento. Como primera parte introduciremos los efectos producidos para el modelo
VAR que representa el segmento 1987-1995, en el que las politicas de apertura comercial
posteriores a la adhesion de México al GATT y la eliminacion de la proteccién implicita
que represento el tipo de cambio. Por lo tanto, esta prueba nos ayudard a comprobar si las
variables logran tener la capacidad de cumplir con el efecto contenido en la segunda ley de
Kaldor y obtener efectos positivos a través del incremento registrado en ese periodo por las
exportaciones manufactureras.

Graficas 3.6 y 3.7 Funcion de Impulso-Respuesta de GIM129 a GYM129 y de GIM129 a
GXM para el Segmento 1987-1995
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La funcion de impulso-respuesta estimada para ésta especificacion muestra que a
partir de la relacion empleada para un lapso de 1 afio (12 periodos), presenta ante un
choque de GYM129 un descenso en la tasa de crecimiento, siendo seguida de una
recuperacion que logra que la productividad recupere los niveles anteriores al choque
(resultados semejantes a los obtenidos al estimar solo la segunda ley), empero los efectos
de este choque no duran mucho ya que para el periodo 7 casi la totalidad de sus efectos han
sido eliminados (Grafica 3.6).

Por otro lado, el choque de parte de GXM muestra tener en el corto plazo un efecto
bastante bajo en respuesta de GJIM129, que para el periodo 7 comienza a anularse en su
totalidad perdiendo el valor que se habia presentado en sus inicios (Grafica 3.7).

Los resultados obtenidos a través de Impulso-Respuesta se encuentran en la misma
linea que los presentados a través de las pruebas de exogeneidad, los cuales apuntaban la
baja participacion de GXM en la determinacion de la productividad de la manufactura, por
lo tanto, en el corto plazo, s6lo se muestra un pequefio efecto causado por éste y de una
duracion muy corta. Por su parte, el efecto que tiene GYM129 es mas importante y si
cambia el comportamiento de la productividad, aunque los efectos también son poco
duraderos; lo que lleva a pensar que si el efecto Kaldor-Verdoorn aparecio en el periodo fue
de duracion muy corta y que no trascendio hacia un mayor incremento de la productividad

sino que al contrario en primera instancia fue negativo para ella.

Descomposicion de la varianza

Para comprobar el efecto que tiene cada una de las variables tomadas en cuenta por el
modelo para esta parte de la comprobacion fue conveniente utilizar el analisis de la
descomposicion de la varianza del error del pronostico de la tasa de crecimiento de la
productividad, con el fin de conocer cual es el factor que mas relevancia tiene en la
composicion de este error en las estimaciones hechas por medio de la metodologia VAR

para la ley Kaldor-Verdoorn con exportaciones:

¢ El andlisis de la varianza muestra que para el caso de GJM129 la mayor parte del error
esta constituido por sus propios shocks, mientras que la segunda fuente en importancia
corresponde a las innovaciones producidas por GYM129, las que mantienen un nivel

casi constante después del segundo periodo. La variable GXM muestra tener un
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comportamiento marginal en la composicion de la varianza, lo que esta en relacion
directa con lo encontrado via las pruebas de exogeneidad. Esta tendencia continta a lo
largo de los 12 periodos contemplados en la estimacion.

La descomposicion de la varianza para GYM129 muestra que la mayor participacion la
registra GJM129, ya que mantiene niveles superiores al 50% a lo largo de los 12
periodos contemplados y después del tercer periodo se estabiliza. La segunda fuente de
varianza para esta variable son las innovaciones producidas por ella misma, las cuales
registran a lo largo del periodo valores cercanos al 40%. De tal forma que la relacion
encontrada por las pruebas de exogeneidad y por la funcidn de impulso-respuesta esta
en linea con estos resultados.

La composicién de la varianza de la serie de exportaciones GXM, es interesente debido
a que su participacion habia sido nula en la composicion de las otras variables. Aunque,
ésta muestra tener una participacion importante de parte de sus propias innovaciones
que registran valores que oscilaban en el 55%, también influye en su determinacion de
manera importante la productividad (GJM129), que se estabiliza en valores de 40%,
siendo muy significativo ya que a través de las pruebas anteriores se mostré6 que GXM
no tenia una participacion importante. El elemento encontrado es quiza efecto de la
serie de exportaciones tomadas en cuenta ya que no solo registran la participacion de la

maquila sino del sector manufacturero exportador en su totalidad.

Graficas 3.8, 3.9, 3.10. Descomposicion de la Varianza GIJM129, GYM129 y GXM
Segmento 1987-1995
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2.2 Modelo VAR ampliado para el segmento 1994-2006
Estacionalidad de las variables y rezagos.

Para la estimacion de este modelo fue necesario utilizar la primera diferencia de las

variables para evitar la regresion espuria; la tabla de rezagos optimos (Tabla 3.17), el

numero de rezagos dptimo eran 12 puesto que cuatro coeficientes eran los menores para

éste nimero de rezagos. Solamente el criterio de informacidn Schwarz rechaz6 su eleccion.

Pruebas para el modelo.
Estabilidad de parametros.

3.11 Prueba del Polinomio Caracteristico Maximo
Modelo VAR Ampliado Segmento: 1987-1995

Inverse Roots of AR Characteristic Polynomial
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La prueba de estabilidad fue establecida empleando la gréfica del polinomio caracteristico

en AR obtenidas del modelo (Grafica 3.11); que presento resultados satisfactorios al no

superar el rango unitario de eleccidn para aceptar la estabilidad del modelo.
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Tabla 3.17
Criterios para la Estructura de rezagos en el VAR
1995.1 - 2006.12
Rezago | LogL | LR FPE | Aac | sC | HQ
0 690.1711 NA 1.66E-08  -9.400994  -9.028048  -9.249447
1 757.8864 126.9071 7.30E-09  -10.22219 -9.66277  -9.994867
2 790.0413 58.91308 5.28E-09  -10.54603  -9.800141  -10.24294
3 803.1257 23.42383 5.00E-09  -10.60316  -9.670793  -10.22429
4 818.5523 26.96966 458E-09  -10.69304  -9.574203 -10.2384
5 844.3184 43.96441 3.63E-09  -10.92753 -9.62222  -10.39711
6 880.1895 59.70155 2.50E-09  -11.30335  -9.811567  -10.69716
7 906.9312 43.3852 1.96E-09  -11.55149 -9.873231* -10.86952
8 915.7819 13.98788 1.97E-09 -11.5494 -9.68467  -10.79166
9 925.8086 15.42556 1.96E-09 -11.56376  -9.512556  -10.73025
10 942.0714 24.33746 1.78E-09  -11.66533  -9.427662  -10.75605
11 967.9063 37.57797 1.42E-09 -11.90079  -9.476642  -10.91573
12 990.9829 32.59779*  1.18e-09*  -12.09766* -9.487045 -11.03683*
* Indica el orden de rezago seleccionado por el criterio




Pruebas de los residuales.

En torno a los resultados presentados para los residuales del modelo VAR que contemplan
la no autocorrelacidn, la normalidad y la no heterocedasticidad se determind basandonos en
un nivel de significancia del 0.05%, que el modelo la mayor parte de los rezagos superaron
la prueba de autocorrelacion, aunque no todos los coeficientes lo hacen, ya que dos de ellos
poseen una probabilidad inferior a la necesaria para determinar la no autocorrelacién. Pero
debido a que la mayoria pasa las pruebas se continuara con esta especificacion.

Con respecto a la normalidad para éste segmento no se obtienen resultados que
determinan una completa normalidad, empero de manera individual los resultados muestran
que las series son normales superando el valor de aceptacion. La prueba de no
heteroscedasticidad con términos no cruzados acepta la existencia de homocedasticidad, ya
que la probabilidad asociada al coeficiente Chi Cuadrada presentado es de 0.6151, que es
mayor al coeficiente de decision 0.05; con ello se puede ver que en este caso no se

presentan problemas de heterocedasticidad (Tabla 3.18 ).

Tabla 3.18
Pruebas de Diagnostico Conjuntas
del Modelo VAR Segmento 1995-2006
NORMALIDAD
Componente Jarque-Bera* df Probabilidad.
1 12.81754 2 0.0016
2 10.31914 2 0.0057
3 17.5154 2 0.0002
Conjunta 66.06891 25 0
AUTOCORRELACION
Rezagos LM-Stat** Probabilidad.
1 15.94442 0.0681
2 15.36428 0.0814
3 13.27785 0.1504
4 9.47964 0.3942
5 17.25412 0.0449
6 12.90013 0.1672
7 14.77578 0.0973
8 13.70678 0.1331
9 1.830914 0.9939
10 4.207305 0.8972
11 5.125044 0.8233
12 53.55531 0
HETEROCEDASTICIDAD
Chi-Cuadrada*** df Probabilidad.
Prueba Conjunta 452.5058 462 0.6151
La prueba se realiza aceptando la Hipotesis nula al 5% de nivel de significancia .
Donde:
Ho:Existe Normalidad
Ho: No hay Autocorrelacion
Ho:Hay homocedasticidad
* El metodo de Ortogonalizacion para la prueba de Normalidad fue la raiz cuadrada de
la covarianza (Urzua).
**Prueba de Autocorrelacion basada en el multipfilicador de Lagrange.
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Cointegracion entre las variables.

Al verificar si existe cointegracién entre las variables utilizando la metodologia de
Johansen, los resultados obtenidos a través de estas pruebas muestran que existen por lo
menos tres vectores de cointegracion a un nivel de significancia del 0.05%, es decir existe

una relacion en el largo plazo entre las variables tomadas en cuenta en el modelo (Tabla

3.19).

Tabla 3.19

Prueba de la traza y de la raiz caracteristica maxima

Prueba de Rango de Cointegracion Sin Restricciones (Traza)

Hipotesis Trace 0.05
No. De
Ecuaciones Eigenvalue Estadistico Valor Critico Prob.**
None * 0.152658 45.34068 24.27596 0.0000
Atmost1*  0.112989 21.81829 12.32090 0.0010
Atmost2*  0.033189 4.792751 4.129906 0.0339

Prueba de Rango de Cointegracion Sin restricciones
(Raiz Caracteristica Maxima)

Hipotesis Max-Eigen 0.05
No. De
Ecuaciones Eigenvalue Estadistico Valor Critico Prob.**
None * 0.152658 23.52240 17.79730 0.0062
Atmost1*  0.112989 17.02553 11.22480 0.0043
Atmost2*  0.033189 4.792751 4.129906 0.0339

La prueba de la Traza indica 3 ecuaciones de Cointegracion al nivel de 0.05
La prueba Max-eigenvalue indica 3 ecuaciones de Cointegracion al nivel de 0.05

* denotes rejection of the hypothesis at the 0.05 level

**MacKinnon-Haug-Michelis (1999) p-values

Pruebas exogeneidad:

Como en el modelo correspondiente al segmento anterior, se usd este método para
demostrar una parte de la validez de la ley de Kaldor-Verdoorn junto con el efecto de las
exportaciones en la manufactura mexicana. El objetivo es mostrar que ha diferencia de lo
ocurrido cuando se estiman variables de caricter monetario, en éstas se espera tener un

efecto recursivo que seria un punto a favor para la hipétesis de las rendimientos crecientes

formados a nivel macro entre los sectores manufactureros.
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Exogeneidad débil:

Tabla 3.20 Modelo VAR Extendido 1995-2006
Prueba de Exogeneidad Debil

Cointegration Restrictions:

A(3,1)=0

Convergence achieved after 8 iterations.
Not all cointegrating vectors are identified
LR test for binding restrictions (rank = 1):

Chi-
square(1) 0.006443
Probability 0.936022

Prueba de exogeniedad fuerte:
Donde Ho: denota que una variable no causa a la otra

Prueba de exogeneidad fuerte: Donde Ho: denota que una variable no causa a la otra

variable.
Tabla 3.21 Modelo VAR Extendido 1995-2006
Prueba de Causalidad de Granger en VAR
Bloque de causalidad de Wald
Variable Chi-Cuadrada Probabilidad
dependiente
GJIM205 GYM205 30.09157 12 0.0027
GXM 27.14615 12 0.0074
All 47.02336 24 0.0033
GYM205 GJIM205 33.77497 12 0.0007
GXM 35.93785 12 0.0003
All 71.02536 24 0
GXM GJIM205 38.22615 12 0.0001
GYM205 29.05792 12 0.0039
All 72.58635 24 0
La prueba es la siguiente:
Ho: X no causa GrangerayY
Y no causa Granger a X

Los resultados obtenidos via la prueba de exogeneidad débil (Tabla 3.20), marcaron que
por lo menos, en el largo plazo, el comportamiento de las variables es independiente entre
si y las tasas de crecimiento tomadas en cuenta no tienen una relacién marcada en el largo
plazo. Los efectos que pueden ser obtenidos al utilizar alguna como mecanismo de
incentivo para la otra se anulan en el tiempo.

Por otro lado, la contrastacion de la existencia de exogeneidad fuerte dada por la

prueba de causalidad de Granger (Tabla 3.21), obtiene valores que apoyan la hipétesis de
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causalidad entre las variables. Esta causalidad se refleja de parte de la variable GYM205 a
GJM205 de una manera casi bilateral pudiéndose decir entonces que las variables se
comportan segtn el modelo de Kaldor-Verdoorn, aun con la presencia de las exportaciones.

Por parte de la tasa de crecimiento de las exportaciones (GXM), los pardmetros
estimados no causaban en el sentido de Granger un incremento en la productividad de la
manufactura GJM205, sin embargo, si presentan una relacion cercana con la tasa de
crecimiento del producto manufacturero GYMZ205. Los resultados obtenidos anteriormente
implicarian que el corto plazo no hay relacion entre el crecimiento de la productividad de la
industria manufacturera y la tasa de crecimiento de las exportaciones. Por otra parte, el
aumento de ésta tiene un afecto en el comportamiento del producto en la manufactura no
dirigida a la exportacion®.

Tomando en cuenta las pruebas de exogeneidad (Tablas 3.20 y 3.21) entre las
variables se encontrd, que al menos en el largo plazo, las tasas de crecimiento no contienen
informacion acerca del comportamiento de la otra variable y los efectos producidos por las
variables relacionadas a la manufactura no presentaban afectacion directa en el aumento en
la tasa de crecimiento de la productividad. La prueba de exogeneidad fuerte, en
contraposicion, marca que en el corto plazo existe, con un impulso directo de la tasa de
crecimiento de la produccion y un poco menor de parte de la tasa de crecimiento de las
exportaciones, respaldando en primera instancia la afirmacion de la existencia de un efecto
Kaldor-Verdoorn.

El comportamiento de las variables que contiene la especificacion de la ley Kaldor-
Verdoorn empleadas bajo la metodologia VAR, muestran comportamientos diferenciados
segun el periodo estimado en ambos segmentos. La diferencia implica en que en el primer
periodo las exportaciones, de acuerdo a las pruebas de exogeneidad, no causaban en el
sentido de Granger a la GIM129, mientras que para el segundo periodo éstas si causan en el
sentido de Granger a GJM205, la introduccion de un cambio en las condiciones de la
relacion entre las manufactureras de produccién para el mercado interno y las que se
dirigen al exterior pudo haber representado algin cambio a partir de la puesta en marcha
del TLCAN. Pero La afirmacion anterior sera puesta a prueba por medio de la Funcion de

Impulso-Respuesta de Cholesky, lo que serviria para determinar que tan importante es la

20 S L . .
Resaltando que no se esta tomando en cuenta para la determinacion del valor de la produccion lo asociado al sector maquilador.
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participacion de GXM en la determinacion de GJIM205 como se encontré en las pruebas de

exogeneidad.

Funcion de Impulso-Respuesta
De acuerdo a las funciones de impulso y respuesta veremos la capacidad de éstas variables
de reaccionar ante un cambio inesperado y se contrastara con lo encontrado a traves de la
prueba de exogeneidad. Es importante resaltar que a diferencia del primer periodo en éste
se toma en cuenta la ocurrencia del TLCAN, lo que supone un incremento en la relacion
comercial con el exterior, sobretodo si contempla que la mayor parte de las exportaciones
(superiores al 80%) se dirigen al mercado norteamericano®, que es uno de los mercados
mas grandes del mundo y que cuenta con empresas con mejores niveles de productividad.
Por lo tanto, esta prueba nos ayudara a comprobar si el comportamiento de las
variables logra tener la capacidad de cumplir con la relacion y caracteristicas prevalecientes
en el modelo propuesto, que integra los rendimientos crecientes y los efectos del sector

exportador en la determinacion de la productividad nacional.

21\,
Véase Anexo 8.
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Graficas 3.12, 3.13, 3.14.
Funcion Impulso-Respuesta de GIJM205 a GIJM205, GYM205 y GXM
Segmento 1995-20006
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Los efectos mostrados por la Funcion de Impulso-Respuesta para las series utilizadas en el
modelo VAR son los siguientes:

Para la serie del crecimiento de la productividad GIM205

7/
°

La reaccién ante un shock de parte de la tasa de crecimiento del producto
manufacturero (Gréafica 3.13), tomando en cuenta 36 periodos, fue un decremento
en los primeros 7 periodos, para después presentar un aumento que no fue muy
significativo como para compensar la disminucioén que se habia presentado en la
primera parte del proceso. Posteriormente, se presentan una serie de incrementos de
caracteristicas temporales, identificando que en algunos meses el incremento de la

produccion manufacturera incrementé en una cantidad considerable la tasa de
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crecimiento de la productividad (GJM205). A pesar de ello, estos incrementos no
tienen un valor muy significativo, pero hay que resaltar que su duracién es mas
duradero que el efecto calculado por si solo en la especificacidn anterior.

¢ La respuesta de la tasa de crecimiento de la productividad (GJM205), ante una
innovacion no esperada de la tasa de crecimiento de las exportaciones (GXM),
registra un incremento importante que se diferencia del obtenido en el periodo
anterior, manteniéndose a lo largo de por lo menos 36 periodos y comenzando a
tener un proceso estacional aproximadamente cada 5 periodos pero con una
tendencia a disminuir en el tiempo (Grafica 3.14).

¢+ Los dos efectos en la productividad no permanecen por mucho tiempo, puesto que
después de 36 periodos se pierden, éste elemento encontrado esta en la misma linea
obtenida a través de las pruebas de exogeneidad realizadas anteriormente, que
rechazaban la hipotesis de un mantenimiento de la causalidad en el largo plazo.

La situacion anterior mantiene una relacion fuerte con la utilizacion de las
exportaciones provenientes de la maquila, sin embargo, ésta relacién es mayor a la
presentada en el segmento anterior. A pesar de que existié un incremento en ellas, éste no
trasciende de manera importante hacia los otros sectores de la manufactura y estableciendo
una diferencia de lo que se presentaba con el modelo en donde se tomaba la segunda ley
por si sola.

La insercion del sector exportador industrial parece tener un efecto en el
comportamiento de la produccidn industrial haciendo que se reduzca el periodo de duracion
del efecto del choque proveniente de GYMZ205, lo que podria significar que la
exportaciones mexicanas contemplando la maquila, aun no poseen una elasticidad ingreso
de la demanda suficiente para ser un motor de crecimiento lo suficientemente sostenido y

fuerte para la economia mexicana.

Descomposicion de la varianza.

La descomposicion de la varianza para éste periodo parece tener un comportamiento mas
diversificado que para el segmento anterior, no obstante, los valores relacionados a los
principales condicionantes para la formacién de la varianza del segmento anterior

contintan estando presentes.
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En la determinacion de la varianza del error de pronostico de GJM205, los shocks
propios forman la mayor parte de la varianza, aunque a diferencia de lo ocurrido en el
segmento anterior, éste no se mantiene constante sino que registra una tendencia
decreciente conforme avanzan los periodos tomados en cuenta. Comenzando por
valores superiores al 90% en los primeros periodos hasta valores un poco superiores al
66% al final de la estimacion. En la composicion de la varianza GYM205 es la segunda
no olvidando que los valores registrados para GXM son de magnitud similar a lo largo
de todo el periodo. Esto muestra una mayor participacion del sector exportador en la
varianza, pero recordando los resultados de las pruebas anteriores eso no significa que
este tome un papel del todo relevante en el comportamiento de la productividad de la
industria manufacturera (Gréafica 3.15).

La descomposicion de la varianza para GYM205 proviene en su mayor parte de
innovaciones propias en niveles que superan al 50% a lo largo de los 36 periodos, en
contraste en su composicion también forman parte de manera importante los shocks
provenientes de la productividad que registran valores cercanos al 40% a lo largo del
periodo, seguidos por GXM -como sucedié en la descomposicion de GIJM205- que
toma un papel mas importante a lo largo de la estimacion, sin que por ello llegue a
representar un factor de peso, en este caso los coeficientes asociados a este no superan
el 15% (Grafica 3.16).

La serie de exportaciones (GXM), como en las anteriores series tiene un importante
contenido de varianza por sus innovaciones, pero éste presenta una tendencia
decreciente en los 36 periodos tomados en cuenta. El efecto es seguido por la parte
correspondiente a GYM205, cuya participacion oscila entre el 28% y el 34% para el
periodo, mostrando la importancia que tiene el sector de manufactura no maquilador en
la determinacion de las exportaciones. La tasa de crecimiento de la productividad
también incrementa su participacion paulatinamente del 5%, en los primeros periodos,
hasta el 10%, lo que es un reflejo de la participacion del sector no maquilador en la

determinacion de las exportaciones sin que tenga un tamafio muy grande (Grafica 3.17).
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Griéficas 3.15, 3.16, 3.17.
Descomposicion de la Varianza GIM129, GYM129 y GXM
Segmento 1995-2006
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3. Conclusiones Preliminares

Las politicas economicas de fomento para el sector industrial, que ha tenido a partir del
inicio de los cincuenta, genero la formacion de una estructura productiva que se caracteriza
por la produccién de manufacturas, donde muchas de ellas son destinadas a la exportacion.
En los ltimos afios las politicas fiscales, el manejo de tipo de cambio, la eliminacion de
aranceles y la reduccion de tramites para la importacion se han concentrado en la industria
manufacturera de exportacion y la promocion de la inversion extranjera para este fin. El
sector industrial, después de tener un periodo corto de ajuste, se enfrentd a las nuevas
condiciones que la apertura comercial y a la entrada de nuevas empresas.

Bajo este marco se esperaba que la entrada de nuevas empresas a la competencia
interna fomentara la productividad y con ello la produccion nacional, no obstante durante el
periodo de 1983-2005, unicamente crecio a una tasa de 2.4% anual comparado con el 3.5%
que crecio en promedio en los Ultimos treinta afos anteriores. De tal forma que la
participacion del sector industrial, como se plantea a través de las leyes de Kaldor, deberia
de funcionar como un mecanismo para acceder a mayores tasas de crecimiento. Las
caracteristicas de éste sector le permitirian fomentar por si mismo el crecimiento de la
economia nacional. Sin embargo, los resultados encontrados no respaldan de manera cabal
éste posible funcionamiento.

La utilizacion de las leyes de Kaldor como instrumento para verificar el sentido del
crecimiento en un marco de liberalizacion comercial en México, concluyen que los efectos
en la economia nacional de parte del sector industrial han tenido una menor importancia de
lo que se esperaria que tuviera, ya que los resultados de las estimaciones hechas acercan
mas a la naturaleza del crecimiento de la economia nacional con el proveniente de otros
sectores, sobretodo con el sector servicios.

Como se habia encontrado en otros anélisis®®, la productividad si ha continuado en
crecimiento, lo que seria natural para una nacién que ha entrado en una etapa de
competencia con el exterior, pero a diferencia de ellos -por medio de las especificaciones

de Kaldor- se encontré que la generacion de productividad de manera endogena no ha

22 . . - .
No necesariamente en el mismo marco teérico empleado en este trabajo.
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tenido una duracion que significara una conversion importante del sector industrial. En
particular en el periodo que da inicio en 1987-1995 se encontrd que la productividad para el
sector industrial fue negativa en los primeros periodos. El elemento anterior estaria
suponiendo una reaccion negativa de la industria ante la apertura comercial, que no habria
podido responder de manera inmediata a las nuevas condiciones.

La profundizacion del modelo de apertura a través del TLCAN, por otro lado, si
ofrecié un impulso positivo a la generacion de productividad, por lo menos en los primeros
periodos, como lo muestra los resultados del modelo VAR. Al complementar este efecto
con la participacion de las exportaciones no se muestra un efecto directo entre ellas, lo que
se respalda con la descomposicion de la varianza.

El crecimiento de la productividad del sector industrial via la ley de Kaldor-Verdoorn
mantiene poca relacion con el comportamiento de las exportaciones manufactureras en el
periodo, la situacion anterior contiene una relacion directa con el uso de la serie que toma
en cuenta las exportaciones provenientes de la maquila. Pero, como ocurrio en el primer
segmento de la ley, el periodo anterior al TLCAN tuvo menores resultados que los que se
obtuvieron para 1995-2006.

El efecto encontrado bajo estas leyes, si tomamos en cuenta que el sector industrial es
la base para el crecimiento de una economia no desarrollada como la mexicana, radica en
que el tener un sector exportador poco relacionado a la formacion de productividad
industrial, daria las bases para suponer que no esta funcionando como el motor de la
economia, como los impulsores de la apertura econémica esperaban. Por lo tanto, el
impulso a la productividad del trabajo en su conjunto tampoco se estaria logrando mantener
por medio del sector manufacturero, ya que no ha tenido el empuje que el sector
manufacturero exportador le daria.

Es por ello que los resultados obtenidos a través de la estimacion de la tercera ley
pueden ser entendidos; la participacion del sector industrial en la formacion de la
productividad de la economia es menor al que deberia ser, siendo la parte correspondiente
al empleo y la produccion no industrial los que mantienen una participacion mas relevante.
A pesar de la aceptacion de la presencia de los efectos contenidos en las leyes de Kaldor
para la economia mexicana, estos no son totalmente visibles, ya que el sector industrial y en

particular su productividad no esta teniendo un funcionamiento integro para la economia en
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su conjunto, el sector exportador tampoco mantuvo una relacion causal con las industrias
internas validando la hipdtesis. Es entonces, la productividad proveniente de otros sectores

la que mantiene mayor relevancia en la composicion del producto.
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4. CONCLUSIONES FINALES
México ha presentado un desarrollo enfocado al impulso de las actividades industriales,
como lo hicieron la mayor parte de los paises, en primera instancia por medio del proceso
de sustitucion de importaciones y en segundo lugar con politicas destinadas al impulso de
una estructura exportadora, que permitieran alcanzar las tasas de crecimiento positivas y
acceder a un lugar en el marco de una economia globalizada.

Por lo tanto, el aumento de la competitividad de nuestros productos y paulatinamente
el alcanzar la produccion de bienes con una mayor elasticidad ingreso de la demanda serian
los objetivos a alcanzar. La productividad fue y es el elemento central para el logro de estos
objetivos, particularmente la proveniente del sector industrial, ya que contiene efectos de
arrastre para los otros sectores de la economia.

En el marco de las teorias de Kaldor, presentadas en este trabajo, la productividad
mantiene caracteristicas enddgenas que incrementan la capacidad de generacion de una
causalidad positiva con respecto a la economia via la demanda, convirtiéndola en el
elemento central del analisis. La productividad industrial, por lo tanto, se convierte en un
importante mecanismo para acceder a tasas de crecimiento mayores, es por esto que la
generacion de politicas destinadas al impulso de este sector cobran mayor relevancia. En
contraste el mantener una vision como la de “La mejor politica industrial es no tener
politica industrial.” sugiere el desvanecimiento de un mecanismo relevante para poder
acceder a una mejor capacidad de produccién y por lo tanto de empleo.

Se puede decir que tomando en cuenta los resultados obtenidos por medio de los
modelos anteriormente presentados y del analisis del segundo capitulo, la economia
mexicana ha tenido éxito en su politica de impulso al sector exportador, ya que éste a
incrementado su participacion en la composicion del producto. Ademas, ha trascendido de
una composicion principalmente petrolera hacia una mayor exportacién manufacturera, que
aun continua concentrandose ampliamente en el mercado del TLCAN, y en especifico en
Estados Unidos.

El problema radica en que no so6lo era ese el objetivo de la apertura comercial, ya que
también deberia de propiciar la adopcién de tecnologias y sistemas organizacionales que

aceleraran el progreso tecnologico y mejoraran ante todo la productividad global de los
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factores (principalmente la del trabajo), impulsando de ésta forma la competitividad en el
mercado internacional.

En contraste con lo requerido se ha presentado un aumento de las exportaciones pero
éstas no han impulsado, en la mayor parte del periodo, un crecimiento de otros sectores. No
obstante, como se vio en los capitulos anteriores este efecto tuvo beneficios en el segundo
segmento estudiado (1994-2006), pero su efecto no fue muy largo manteniéndose desligado
de la generacion de la productividad del sector industrial, elemento impulsor del
crecimiento interno.

El intento que significd el Programa de Politica Industrial y Comercio Exterior de
1996 al establecer un enlace en torno a las politicas dirigidas a la industria y al sector
exportador, parece un mecanismo factible que pudo ser llevado a la practica ante las
condiciones presentes en la economia durante el periodo y que no alcanz6 los resultados
que se esperaban. El establecimiento y puesta en marcha de este tipo de mecanismos parece
tener un mayor significado cuando se encuentra que la productividad industrial y el
crecimiento manufacturero exportador no mantienen una relacion directa y del tipo causal,
que fortaleceria las condiciones para el crecimiento econémico interno.

Es por ello que las industrias dirigidas a la exportacion y en especial las maquiladoras
no ha funcionado como el motor de crecimiento que se esperaba, ya que ha mantenido una
independencia relevante con respecto a la estructura industrial interna; lo que se refleja en
su baja participacion en la explicacion causal de la productividad industrial.

Si bien las leyes de Kaldor se cumplen en la economia mexicana, los resultados
obtenidos muestran tener algunas consideraciones a este respecto, principalmente en torno a
su duracion y a la relativa importancia que mantiene el sector servicios en la conformacion
de la productividad en México. Los resultados muestran que a partir de la entrada en vigor
del TLCAN, se han conseguido mejores resultados que los obtenidos para el segmento
anterior (1986-1994), aunque éstos no mantienen una duracion e importancia que lleven a
pensar en la formacion constante de los efectos de causalidad positiva planteados en las
leyes.

Se concluye entonces que, el crecimiento de la productividad ha tenido un

desempefio pobre, porque no obtuvo los efectos apropiados provenientes de la produccion y

Para ver una analisis de las causas de la apertura comercial es importante revisar el libro de Aldo Flores Quiroga, 1998.
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de las exportaciones, ya que la primera mantuvo un crecimiento positivo pero bajo en el
periodo. Mientras que la segunda no contenia los elementos formadores de cadenas
productivas que adecuadas para la formacion del elemento causal duradero que incentivara
la generacion enddgena del crecimiento de la productividad a través de rendimientos
crecientes y economias de escala y entonces a su vez del producto en general.

En una vision a futuro, la adopcién de politicas dirigidas al complemento entre el
sector industrial y el sector externo permitiria que se privilegiara a empresas
manufactureras que pudieran tener una mejor estructura para la formacién de rendimientos
crecientes y economias de escala (se esperaria entonces una mejora en los resultados
obtenidos para las leyes de Kaldor) y no sélo proporcionar elementos para el ensamble de
componentes, como se hace en una buena parte de las industrias de exportacion.

El reto actual radica que ante una estructura formada en apoyo a las exportaciones que
no ha generado un efecto de causal positivo (como el efecto Kaldor-Verdoorn), la mayor
participacion del sector servicios (como se mostro en la primera y tercera ley) con su alta
composicion de trabajo informal, y las condiciones econémicas internacionales actuales
que afectan directamente la tasa de crecimiento de la demanda, se presenta un ambiente en
el que es conveniente buscar la estructuracion del sector industrial enfocado conjuntamente
al mercado interno y al externo.

Es necesaria entonces la formacion de una politica industrial de Estado, que estimule
el enlace entre el objetivo del crecimiento del empleo y del producto y no sélo de
estabilidad econdmica. Ademas, se requiere una accion decidida del gobierno dirigida al
estimulo de la difusion de nuevas tecnologias productivas, capacitacion laboral,
planteamiento y aplicacién de politicas de conversion sectorial en el &mbito agricola o
manufacturero (con el objetivo de no mal gastar recursos en el apoyo de sectores poco
productivos y en decadencia), reconversion de equipos; y un ambiente macroeconémico
estable que estimule la inversion productiva; politicas que enlacen al sector exportador y a
la gran empresa con la micro y pequefia; pero ante todo fomentar la generacion de empleos
con salarios justos que potencializen la demanda e incrementen la productividad en la

industria en general.
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ANEXOS
Anexo 1. Tasa de Crecimiento del PIB e Inflacién Mensual 1981-2006

PIB: Tasa de Crecimiento Trimestral 1981-2006
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Anexo 2. Principales Tratados y Acuerdos Comerciales de México

Principales Tratados Comerciales y Acuerdos de Complementacion firmados

por México

Paises Publicacion

TLC América del Norte

Estados Unidos y

20 de diciembre

ntrada en vigor

1 de enero de

Canada de 1993 1994
. Colombia y 9 de enero de 1 de enero de
TLC G3 (Desde 2006 sin Venezuela) Venezuela 1995 1995
- . , 10 de enero de 1 de enero de
TLC Mexico - Costa Rica Costa Rica 1995 1995
. .. . 11 de enerode || 1deenerode
TLC México Bolivia Bolivia 1005 1995
TLC México - Nicaragua Nicaragua | 91809 |1 ge julio de 1008
o . . 28 de julio de 1 de agosto de
TLC Mexico - Chile Chile 1999 1999
TLC Unién Europea México Unién Europea 26 d;é%g'o el ge julio de 2000
TLC México Israel Israel 28 d;é‘é%'o de 1 de julio de 2000
15 de marzo de
2001 con El
El Salvador
. ' 14 de marzo de Salvador y
TLC Triangulo del Norte Guatemala 'y 2001 Guatemala y 1 de
Honduras i
junio de 2001 con
Honduras.
AvicA. PRy, 4 - Islandia, Noruega, -
TLC Mexico Asocc:;ac:lon I_Economlca de Libre Liechtenstein y 29 d;(])lérilo de |f ; de julio de 2001
omercio Suiza
TLC México Urugua Uruguay 14 dejuliode |5 4o julio de 2004
y 2004
AAE México Japdn Japoén 31 dezrggézo el 1 de abril de 2005
Acuerdo de Complementacién Econdémica (ALADI) : Brasil, Argentina, .29 de 1 de Enero de
Uruguay, y Noviembre de
MERCOSUR 2003
Paraguay 2002
Acuerdo de Complementacion Econémica (ALADI): Brasil 2 de Mayo de 2 de Mayo de
Brasil 2003 2003
Acuerdo de complementacién Econémica (ALADI): Argentina 19 de Abril de 20 de Abril de
Argentina 9 1999 1999
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Anexo 3.
Pruebas de diagnostico del modelo ecuacion de Kaldor-Verdoorn 1987-1995

12

Series: Residuals
Sample 1987M02 1995M12
Observations 107

Mean 0.003944
Median 0.004382
Maximum 0.041845
Minimum -0.032732
Std. Dev. 0.017287
Skewness -0.125754
Kurtosis 2.398399

Jarque-Bera  1.895593
Probability 0.387594

Valor del Estadistico
a 0.05% Probabilidad

Jarque-Bera 1.895593 0.387594
ARCH Test 0.070673 0.790886

Breusch-Godfrey Serial Correlation LM Test 0.613553 0.54349
Ramsey Reset 3.408105 0.067865
White Heteroskedasticity Test 0.75452 0.643367

Anexo 4 .Pruebas de diagnostico de Raices Unitarias para las variables de la ecua
de Kaldor-Verdoorn 1987-1995

Estadistico

Variable Estadistico DFA

Phillips-Perron

cién

Orden de
Integracion

GJIM129 -11.0771 . -11.69189 . 1(0)
GYM129 -3.85 0.0035 -24.48558 0.0000 1(0)
GXM -13.94526 0.0000 -24.48558 0.0000 1(0)

*MacKinnon (1996) one-sided p-values
Elaboracion propia
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Anexo 5. Pruebas de diagnostico del modelo. Tercera ley de Kaldor 1989-2004

3.2
Series: Residuals
2.8 Sample 1989 2004
Observations 16
2.4
Mean -0.000414
204 Median -7.01e-05
164 Maximum 0.001946
Minimum -0.003083
12 Std. Dev. 0.001561
Skewness -0.279556
0.8 Kurtosis 1.928481
0.4 Jarque-Bera  0.973840
00 Probability 0.614516

Valor del -
Prueb Probabilidad
rueba Estadistico a 0.05% robabiiiaa
Jarque-Bera 0.97384 0.614516
ARCH Test 3.592873 0.080479
Breusch-Godfrey Serial Correlation LM Test 1.26451 0.328115
Ramsey-Reset 2.876504 0.120737
White Heteroskedasticity Test 3.806387 0.058898
10
o
0
s T
-10

T T T T T T
1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004

— CUSUM  ----- 5% Significance
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16

1.2

0.8

0.4

0.0

0.4 T T T T T T
1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004

— CUSUM of Squares ----- 5% Significance

Anexo 6. Cocientes de apertura comercial

X/PIB M/PIB  (X+M)/PIB

13.855% 11.66% 25.51%
14.049% 13.20% 27.25%
14.081% 15.04% 29.13%
14.196% 16.63% 30.82%
14.381% 19.19% 33.57%
15.248% 19.17% 34.42%
17.202% 22.27% 39.47%
23.868% 20.16% 44.03%
26.836% 23.56% 50.40%
27.827% 27.08% 54.91%
29.699% 30.06% 59.76%
32.178% 33.04% 65.22%
35.103% 37.66% 72.76%
33.852% 37.06% 70.91%
34.077% 37.31% 71.39%
34.515% 37.05% 71.57%
36.993% 39.71% 76.70%
38.565%  41.983% 80.55%
40.909%  44.950% 85.86%
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Apertura Comercial
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10.00%
0.00% ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘
1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
‘ —=XPB - -o- -M/PIB = » =(%M)PB ‘
Elaboracion propia con datos BIE - INEGI
Anexo 7. Composicion de las exportaciones Mexicanas
COMPOSICION DE EXPORTACIONES MEXICANAS 1980-2006
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Elaboracion propia con datos BIE - INEGI
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Anexo 8. Destino de las Exportaciones Mexicanas 1993-2006

Destino de las Exportaciones Mexicanas
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Elaboracion propia con datos BIE - INEGI

Destino de las exportaciones Mexicana TLCAN
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