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INRODUCCION

La globalizacion es la posibilidad real de producir, vender, comprar e
invertir en los lugares del mundo, donde resulte mas conveniente hacerlo,

independientemente de la regidén o pais donde se localicen.

El incremento tecnolégico ha hecho que la capacidad productiva, aumenten a
niveles que sobrepasan con mucho las necesidades y demandas de la
poblacion local, por lo que se cuenta, por un lado, con capacidad ociosa y
excedentes exportables. Para que una organizacion industrial sea altamente
eficiente debera lograr el pleno empleo de sus medios de produccion y
capacidades para lograr una permanencia.

Estamos viviendo una globalizacién economica en la que los mercados se
empiezan a contraer y la competencia es cada vez mas activa, ante esta
situacion el empresario mexicano se encuentra en desventaja, ya que carece
de una estructura sélida en sus sistemas productivos que puedan hacer frente

a este reto que es sin duda alguna inevitable.

Las exportaciones benefician a nuestro pais en el aspecto econémico y con el
Tratado de Libre Comercio de América del Norte, los empresarios pueden
exportar la mayoria de sus productos agropecuarios a un arancel exento, toda
vez que afio con afio se han ido desgravando los aranceles y esto es parte
benéfica también para los empresarios, que se dedican a la produccién del
champifidn no pagan aranceles a la exportacion en este momento, toda vez

que en la actualidad se encuentra exento.

Asi mismo se permite un gran crecimiento en el comercio internacional, y tener
socios a nivel internacional nos permite estar dentro de los paises

competidores y exportadores.

Es importante para México explotar adecuadamente su sector agropecuario, ya
que se cuenta con una riqueza natural debido a su clima ecuatorial (la mayor

parte), tropical (al norte), lo que permite la siembra de toda clase de hortalizas,



frutos y cereales de los cuales podemos mencionar papa, limon, lima, frijol,
sorgo, maiz, trigo, mango, melén, tomate, café, cafia de azucar, asi como el
champifidn, por lo que se debe de aprovechar esta gran diversidad de
productos para lograr consolidarnos en los mercados exteriores.

El objetivo principal de la presente investigacion es definir los lineamientos y
procedimientos para exportar el champifion (agaricus), a Canada
especialmente a Vancouver, demostrar que el Comercio Internacional es parte
importante de las Relaciones Internacionales, toda vez, que se cuenta con
tratados de libre comercio de los que México forma parte y por la firma de
dichos tratados se obtienen beneficios para el pais, por ejemplo en el Tratado
de Libre Comercio con América del Norte (TLCAN), se han ido desgravando
los aranceles hasta llegar a una tasa del 0% lo cual es conveniente para las

importaciones y exportaciones.

A través del TLCAN se puede penetrar en el mercado canadiense, con una
mayor posibilidad de éxito para la exportacion de productos mexicanos en
cualquier ramo, en especifico con los champifiones por las ventajas que

proporciona el mismo acuerdo.

En ese contexto, en el primer capitulo se presenta una semblanza de la
evolucion del comercio internacional, desde la Segunda Guerra Mundial, de
como se da la creacion y aparicion de los Organismos Internacionales y de la
creacion del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT)
y de la Organizacion Mundial de Comercio (OMC), asi mismo de la importancia
qgue ha tenido el Acuerdo sobre la Agricultura, y de como se ha venido dando el
comercio internacional de productos agricolas, asi como del Comercio
Internacional del champifidn, los principales productores y comercializadores a

nivel nacional.

El segundo capitulo se refiere a las caracteristicas del producto, asi como de
los tipos de champifibn que existen, asi mismo se explica el proceso que
conlleva a la produccion del champifion y sus diferentes sistemas de



produccion, sus metodos de conservacion, y se describen a los principales

productores y comercializadores del champifién en México.

En el tercer capitulo se trata el tema referente al mercado meta, dentro del cual
se describe la situacion econdmica y demografica de Canada, de igual forma
se describe la produccion, las exportaciones e importaciones del champifidén en
dicho pais, asi como las preferencias de consumo que hay en Canada sobre
productos frescos, asi mismo se sefialan los canales de distribucion para poder
comercializar el champifion, asi como el tipo de transporte que se recomienda
para trasladar el champifién de México a la Columbia Britanica y se indica el
tipo de embalaje que se debe utilizar para que llegue en optimas condiciones el
producto por tratarse de un perecedero muy delicado, asi mismo se mencionan
las leyes que rigen en Canada y los documentos necesarios para ingresar a la
aduana Canadiense, asi como las Regulaciones y Restricciones no

Arancelarias a las que se encuentra sujeto el champifion.

Por ultimo, en el cuarto capitulo se menciona la fraccién arancelaria en la cual
se debe clasificar el champifién fresco, asi como los tramites que se deben
realzar y los documentos con los que se debe cumplir de acuerdo con la
legislacion en materia de comercio exterior en México, para llevar a cabo la
exportacion del champifidn, asi mismo se da una breve semblanza de las leyes
que rigen a nuestro Sistema Aduanero Mexicano, de igual forma se describen
los objetivos del Tratado de Libre Comercio de América del Norte, asi como los

beneficios para el sector agropecuario que se manejan en dicho tratado.

Asi mismo, se menciona de manera general algunas de las Instituciones
Financieras de la Banca de Desarrollo y de la Banca Privada, que brindan
apoyo a las micro, pequefia y medianas empresas a través de créditos para
adquirir maquinaria y equipo, asi como para apoyar a la actividad agricola, toda
vez, que es importante que los exportadores conozcan para poder
comercializar sus productos a los mercados internacionales, asi como los
programas a la comercializacion como lo son los Programas de Fomento y
Promocion y los apoyos estatales con los que cuentan los exportadores, que

algunos son sin ningun tipo de costo.



1. Contexto Internacional y nacional del Champifion

1.1 Comercio Internacional

En los afios 30s, cuando se atravesaba un periodo de depresion econdmica
fuerte, varios gobiernos buscaron protegerse con la creaciéon de obstaculos al
comercio en varias formas: control de cambios, aranceles elevados, contingentes de
importacion, etc. Durante la Segunda Guerra Mundial se hizo latente de que se
correria el riesgo de que dichas restricciones se aplicaran sobre todos los paises de
manera permanente si no se restablecia lo mas pronto posible el sistema de
intercambio multilateral que unia a diversas naciones antes de dicha depresion
economica. El Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT) es

el fruto principal de los esfuerzos realizados en este sentido.

“Entre la Primera y Segunda Guerra Mundial el comercio internacional crecié en
menor proporcion a la produccion. Los principales paises industrializados elevaron
los aranceles, introdujeron restricciones cuantitativas y multiplicaron los acuerdos

bilaterales de intercambio™.

Entre los efectos de la Segunda Guerra Mundial, se establecié un nuevo orden
econdémico mundial y en consecuencia nuevas relaciones comerciales, por ello a
partir de la posguerra se desarrolla un conjunto de procesos fundamentales en el
marco del comercio internacional como la creaciéon y aparicion de Organismos

Internacionales de mucha importancia.

“De la Conferencia de Bretobn Woods de 1944 surgieron el Fondo Monetario
Internacional (FMI) y el Banco Mundial (BM) y se sentaron las bases para la creacion
de una organizacion que regulara la materia estrictamente comercial, en cuanto a

intercambio de bienes y productos por lo que se crea la “Organizacion Internacional

! Witker Velasquez, Jorge. Régimen Juridico del Comercio Exterior de México, 22 Edicién, Instituto de
Investigaciones Juridicas de la UNAM, México, 2001, p. 51, 52




de Comercio” (OIC), la cual se encargaria de supervisar y aplicar las disposiciones

de un convenio internacional al respecto™.

En 1946 el Consejo Econdmico y Social de las Naciones Unidas convoca a una
Conferencia Internacional sobre Comercio y Empleo. Los acuerdos de la conferencia
tratan de establecerse en la “Carta de la Habana”, una Organizacion Internacional de

Comercio.

Lo relevante de la reunion de la Habana, es que es el antecedente mas cercano a la

Constitucion del GATT, acuerdo que entra en vigor el 1° de enero de 1948.

“Como organizacion formal de comercio, el GATT representa un instrumento
internacional encargado de promover los intercambios entre sus miembros, con base
en la eliminacion de restricciones, la reduccidén de aranceles aduaneros y la
aplicacion general y obligatoria de la Clausula de la Nacibn mas favorecida para

todos™.

Es decir fue el termino de un largo proceso de negociacién internacional tendiente a
buscar acuerdos y normas en las relaciones internacionales; surge como una
necesidad imprescindible dadas las condiciones de expansion, crecimiento e
internacionalizacion de la economia posterior a la segunda guerra mundial, aunque
existian politicas proteccionistas aplicadas por algunos paises lo que entorpecié

gravemente el desarrollo rapido del comercio mundial.

Sus premisas basicas son: el trato de la Nacion mas favorecida, el principio de no
discriminacion, utilizacion transparente de las reglas internas de politica comercial de
cada miembro, reduccion general y progresiva de los derechos arancelarios,
eliminacion general de restricciones cuantitativas y flexibilidad.

2 Ibidem, p. 52
* Ibidem, p. 53



En la Ronda de Kennedy, la ley norteamericana de Expansion comercial de 1962
autoriza a la administracién de ese pais a negociar reducciones arancelarias, en
estas negociaciones también se intenta liberalizar los intercambios agricolas y tomar
en consideracion las necesidades de los paises en desarrollo, asi como negociar
acerca de los obstaculos arancelarios, cabe sefalar que a excepcién de las

reducciones arancelarias, todo lo demas fue casi nulo.

La Ronda de Tokio tuvo lugar en septiembre de 1973 la cual permiti6 un gran
impulso a los objetivos del GATT, toda vez que queda integrado en un conjunto de
Acuerdos Internacionales que dan mayor transparencia, sustento y previsibilidad al
GATT, asi como certeza juridica a los agentes econdmicos que intervienen en las

transacciones de comercio mundial.

La Ronda de Uruguay se inicio en septiembre de 1986, con la llamada “Declaracion
de Punta del Este”. Sus principales objetivos fueron lograr una mayor liberalizaciéon
de comercio Mundial, actualizar y reforzar las Normas del GATT y extender su
ambito de aplicacion a nuevas areas de Comercio Internacional como la agricultura,
las medidas de inversion, los textiles, los servicios y la propiedad intelectual, por lo

gue se convirtié en la ronda mas ambiciosa en la historia del GATT.

“Como resultado de esta ronda, los paises desarrollados se comprometieron a
reducir sus aranceles en un 40%, en un periodo de cinco afios para los productos
industriales y de seis afios para los productos agricolas. Por su parte, los paises en
desarrollo reduciran sus aranceles en un 30%, en un plazo de cinco afos, para

productos industriales y en 10% para los agricolas®".

En la dltima reunién de la Ronda de Uruguay, realizada en 15 de abril de 1994 en
Marrakech, se concluye formalmente con la firma del Acta de Marrakech la
culminaciéon de un proceso de negociacion y consulta, dar por terminada la

experiencia del GATT para dar inicio a la creacion de la Organizacion Mundial de

* Ibidem, p. 62, 63



Comercio (OMC), que sustituye al GATT, 6rgano que entrd en vigor a partir del 10 de
enero de 1995 y su sede se encuentra en Ginebra Suiza. La OMC es el Unico
organismo internacional que se ocupa de las normas que rigen el comercio entre los
paises, su principal proposito es asegurar que las corrientes comerciales circulen con

la maxima facilidad libertad posible.

En la primera reunion de la OMC se acuerda que estard dividida en cuatro
subcomités: servicios, comercio y ambiente, asuntos presupuestarios y el Ultimo

encargado de las cuestiones institucionales.

1.2 Comercio Internacional de Productos Agricolas

El Acuerdo de la Organizacién Mundial de Comercio sobre la Agricultura fue
negociado en la Ronda Uruguay la cual fue celebrada entre 1986 y 1994 este hecho
significo un paso importante para establecer una competencia mas leal y lograr que
el sector de la agricultura sufriera menos distorsiones. Se establecieron los
compromisos especificos contraidos por los gobiernos Miembros de la OMC para
mejorar el acceso a los mercados y reducir las subvenciones con efectos de
distorsion en la agricultura. Estos compromisos se aplican a lo largo de un periodo
de seis afos (diez afios en el caso de los paises en desarrollo), que comenzo en
1995.

“Los participantes acordaron iniciar las negociaciones para continuar el proceso de
reforma un afo antes del final del periodo de aplicacion, es decir, a mas tardar al
final de 1999. Esas conversaciones han sido ahora incorporadas al programa de
negociacion ampliado, que se establecid en la Conferencia Ministerial de 2001,

celebrada en Doha (Qatar)™.

En virtud del Acuerdo sobre la Agricultura, los Miembros de la OMC tienen que

reducir sus exportaciones subvencionadas, pero algunos paises importadores

® Organizacién Mundial de Comercio
http://www.wto.org/spanish/tratop_s/dda_s/dohaexplained_s.htm#agriculture, fecha de consulta 15/09/2006




dependen de los suministros de alimentos subvencionados baratos procedentes de
los principales paises industrializados. Entre ellos figuran algunos de los paises mas
pobres y, aunque sus sectores agricolas puedan recibir un impulso por el aumento
de los precios causado por la reduccion de las subvenciones a la exportacion, es
posible que necesiten ayuda temporalmente para realizar los ajustes necesarios para
hacer frente al aumento de los precios de las importaciones, y finalmente para

exportar.

“Cabe sefialar que las negociaciones sobre la agricultura comenzaron a principios de
2000, de conformidad con el articulo 20 del Acuerdo sobre la Agricultura, de la OMC.
Para noviembre de 2001, cuando se celebré la Conferencia Ministerial de Doha, 121

gobiernos habfan presentado un gran nlimero de propuestas de negociacion”.

Esas negociaciones han continuado, en el mandato impartido en la Declaracion de
Doha, que incluye también una serie de plazos. La Declaracion se basa en la labor
ya realizada, confirma y desarrolla los objetivos, y establece un calendario. La
agricultura forma actualmente parte del “todo Unico” y segun el cual practicamente
todas las negociaciones relacionadas habian de finalizar para el 1° de enero de

2005, plazo que se ha traslado extraoficialmente a finales de 2006.

“El comercio mundial de productos agricolas ha aumentado de manera mas rapida
qgue el PIB agricola mundial, aunque a un ritmo mas lento que el comercio global de
bienes y servicios y que el PIB global (Grafica 1). El crecimiento mas lento de la
produccion y el comercio agricolas revela la disminucion de la importancia relativa de

la agricultura en la economia y el comercio mundiales™.

6

Idem
" http:// www.fao.org/docrep/008/a0050s/a0050s00.htm fecha de publicasién02/09/2006. Organizacién de las
Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentacion El Estado Mundial de la Agricultura y la Alimentacion,
Coleccion FAO No. 36, Roma 2005, p. 14, 16




“En la (Grafica 2) se ilustra el resultado del crecimiento mas rapido del comercio
(exportaciones mas importaciones) comparado con el de la produccion. La intensidad
del comercio, expresada como relacion entre el comercio total de bienes y servicios y
el PIB total, ha pasado de menos del 30% hace tres decenios a casi el 50% en la
actualidad. Esta tendencia ha sido aun mas espectacular en el caso del comercio
agricola (incluido el de productos pesqueros y forestales), que ha crecido desde
cerca del 60% a méas del 100% durante ese mismo periodo. Esta gran intensidad del

comercio agricola evidencia el caracter complementario de la produccién agricola en

Grafica 1
Crecimiento del PIB agricola Mundial y del Comercio Mundial
de bienes agricolas (en cifras nominales)
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diferentes zonas agroecoldgicas y el alto nivel del comercio intrasectorial®.

Grafica 2
Comercio como proporcion del PIB respecto del conjunto de la Economia
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No obstante, “la creciente importancia del comercio agricola en relacién con la
produccion agricola no ha impedido que dicho comercio haya perdido su importancia
relativa como componente del comercio internacional. De hecho, aunque el comercio
agricola sigue creciendo, su participacion en el comercio total de mercancias no ha
dejado de disminuir, pasando de cerca de un tercio hace cuatro decenios a un 10%

aproximadamente en la actualidad, como se observa en la (Gréfica 3)™.

Grafica 3
Exportaciones Agricolas mundiales: total y proporcion de
las exportaciones de mercancias.
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“En la actualidad, el comercio agricola se mantiene en equilibrio en los paises
desarrollados y en desarrollo y corresponde a cerca del 10% tanto de las
importaciones como de las exportaciones totales de mercancias. Tanto en el grupo
de los paises desarrollados como en el de los paises en desarrollo se ha observado
una creciente integracion de los sectores agricolas en los mercados mundiales,
expresada como relacion entre el comercio agricola (exportaciones mas
importaciones) y el PIB agricola. Esta integracion es sumamente acusada en el caso
de los paises desarrollados, debido a los niveles muy altos de intercambio de

productos agricolas, especialmente entre los paises de la UE™.

% Ibidem, p.16
19 Ipidem, p 17



La region de América Latina y el Caribe ha mantenido una firme posicion como
exportador neto de productos agricolas. Asi mismo, las exportaciones agricolas
siguen ocupando un lugar destacado en las exportaciones totales de mercancias de
la region, aunque su proporcion se ha reducido a cerca de la mitad en los ultimos 40

afnos, pasando de cerca del 50% a entre el 20% y el 30% en los afios mas recientes.

En el Africa, la parte correspondiente a los productos agricolas en sus exportaciones
ha registrado un descenso aun mas acusado, pasando de méas del 60% hace cuatro

decenios al 20% aproximadamente en la actualidad.

En cuanto a Asia y el Pacifico, tanto las exportaciones como las importaciones
agricolas representan en la actualidad menos del 10% de las exportaciones o
importaciones totales; s6lo en los ultimos afios ha pasado la region a ser importador

neto de productos agricolas.

El comercio agricola entre paises de la UE representa el 30% del total del comercio

agricola mundial.

1.3 Comercio Internacional del Champifidon

Dentro de los hongos la especie mas cultivada de champifidn es Agaricus
Bisporus, perteneciente a la familia Agaricaceae. También se puede encontrar al
champifion con el nombre de setas y hongos, ya que en la clasificacion taxonémica

pertenecen al reino Fungi o Mycota (el reino de los hongos).

“Después de la Segunda Guerra Mundial se tuvo un gran incremento en la
produccion pues cada vez los rendimientos obtenidos por m2 son mayores. Asi pues
antes de la Segunda Guerra Mundial un rendimiento normal era de 2-4 Kg/m?, para

1960 se obtuvieron producciones de 8Kg/m? en 8 a 10 semanas, 1969 se tienen



rendimientos superiores a 15kg/m? en 5 semanas, y en 1980 se recolectaron mas de
nll

20/kg/m? en 3-5 semanas
El incremento en los rendimientos es debido principalmente a las mejoras técnicas
en la produccion ya que se utilizan, locales especiales donde se puede controlar la

temperatura, ventilacion y humedad.

A pesar de ello se han registrado fluctuaciones en los volumenes producidos, toda
vez que existe competencia de precios entre paises industrializados, que aplican
nuevas técnicas de cultivo, y paises en vias de desarrollo que pueden obtener bajos

costos de produccion al utilizar materias primas y mano de obra barata.

“El cultivo del champifién se ha desarrollado considerablemente en los ultimos afios.
El mayor productor es Estados Unidos. Son pocos los productores y la mayor parte
de la produccién es generada por unas cuantas empresas. En China, la situacién es
bastante diferente, ya que existen muchos productores. En los Paises Bajos se ha
desarrollado mucha tecnologia, los rendimientos son de 25-30 kg/m? o de 120-150
kg/m? al afio™?.

“El tamafio medio de una explotacion (champifionera) en los diferentes paises, se
puede determinar segun la produccion total y el namero, de champifioneras. Sin
embargo, esto no da siempre una idea exacta; efectivamente, en algunos paises hay
relativamente pocas champifioneras grandes o muy grandes, que son las que

proporcionan la mayor parte de la produccion total™>.

1.4 Principales Paises Productores del Champifion

“La potencialidad de la produccién de Hongos Comestibles es muy grande. Solo
se cultiva una veintena de especies en Europa y EEUU que no alcanzan a cubrir la

demanda mundial. La mayoria de los paises productores también son importadores

! Steineck, Hellmut. Cultivo Comercial del Champifién, 22 Edicién, Editorial Acribia, S.A., Espafia, 1989, p. 5

2 Mufioz Molina, Rony Francisco. Cultivo de Champifiones, Fundacién para la Innovacién Tecnolégica
Agropecuaria, p. 4

13 Vedder, P.J.C. Cultivo Moderno del Champifidn, 4% Reimpresion, Ediciones Mundi-Prensa, Espafia, 1996, p.
35, 37




ya que el consumo promedio en esos paises es muy alto y su produccién no alcanza

a cubrir la demanda”**.

Entre los principales productores de champifiones se destacan Estados Unidos,

Francia y China, paises que produjeron mas del 50% del total mundial.

En 1963 la produccién mundial fue de 150 000 TM, y en 1972 alcanz6 un volumen de
500 000. Se estima que para 1975 y 1978 se ubico en 612 000 y 900 000 T™M
respectivamente, lo que representa una tasa de crecimiento de 600% entre 1963 y
1978.

Los paises productores de Europa obtuvieron el 50% de hongos en fresco y el 35%
de hongos enlatados, mientras que EE.UU. tuvo preferencia por la produccién de
enlatados, ya que generd el 30% en fresco y el 70% en conserva; los paises del

lejano Oriente se dedicaron fundamentalmente a la elaboracion de enlatados (99 %).

China, Francia y Holanda son los exportadores mas importantes del mundo; sus
ventas al exterior llegaron aproximadamente al 75%, 82% y 70% de sus respectivas
producciones (1972 - 1975).

Entre los paises abastecedores de estos centros figuran China, Francia, Holanda y
Republica de Corea, y en los ultimos afios se integraron al grupo de exportadores
algunos paises de Asia, Africa y América, entre los que se encuentran Indonesia,

Costa Rica, Ecuador, Tanzania, etc.

Dada la importancia que tiene Taiwan como productor y exportador, es el pais que

determina los actuales precios del mercado mundial.

En contraste con los paises productores de Norteamérica, Europa y Asia, la
produccion de hongos comestibles es una actividad relativamente nueva en el

mercado latinoamericano.

¥ http://www.agroalternativo.com.ar/docs/Muestra_Capitulo3.pdf, fecha de consulta 12/06/2006
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“Los primeros datos de la introduccién del cultivo del champifion en condiciones
controladas en Estados Unidos lo sitian en 1880 en la region de Nueva York y en
Long Island. Al igual que los iniciadores franceses, en menos de un afio se construy6
el primero de los edificios especialmente concebido para este fin en la zona de
Kennett Square. Alrededor de 1896, estaba ya claro que los cultivos de champifion
de Kennett Square tenian por delante un futuro. En 1971 se cumplié el septuagésimo
quinto aniversario de la construcciéon del primero de los edificios para la crianza del
champifién en América”.*

Ecuador inici6é la produccion en 1968 con 45,450 Kg. de hongos frescos. En 1974
comienza a funcionar Kennet S.A.; esta ultima tiene capacidad para producir hasta
200 TM por afo; sin embargo soélo alcanzé a obtener 72 TM en 1979 para el
abastecimiento de la demanda interna, que ha crecido de manera importante gracias

al mejoramiento en los niveles de ingresos especialmente en Quito y Guayaquil.

Estados Unidos, Alemania Occidental y Canada son los principales importadores del
mundo; los abastecedores de mayor importancia son China, Francia, Holanda y
Corea del Sur, mientras que en el ambito del Grupo Andino, Venezuela y Peru
constituyen un mercado interesante que puede ser ampliado mediante la aplicacion
de una promocion adecuada, ya que la politica arancelaria es favorable para
incrementar el intercambio comercial. Ecuador demostré ser el mayor exportador del
Grupo Andino hasta 1974.

En los afios 80s se alcanzo una gran produccion mundial de champifiones, la
produccion maxima corresponde a Estados Unidos, donde se obtiene una cantidad
de champifiones equivalente a las de Francia e Inglaterra juntas. En Europa, estos
paises van seguidos por Holanda, Alemania Italia y Dinamarca.

En Asia ha aumentado rapidamente la produccion de champifion en la ultima

década. Principales productores son la Republica Popular China, Taiwan, Corea y

13 Binding, G.J., El Champifién, EI alimento natural con més alto contenido proteinico, Ediciones Distribuciones,
S.A. 1972
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Japon. La produccion no se destina en la Republica Popular China, Taiwan y Corea

al consumo propio, sino a la exportacion.

En E.U.A. se formaban bloques de produccion entre empresas de la costa este y
oeste y en Canada se iniciaba la formacion de la asociacion de productores de
hongos que hoy en dia es una de las asociaciones mas poderosas del mundo, y que
entres sus actividades actualmente edita la revista “Mushroom World” exclusiva en la
produccion de diversos tipos de hongos al igual que E.U.A: edita la revista

“Mushroom News”

En Holanda especificamente en la poblacion de Horst se construia el centro de
capacitacién en produccion de champifiones, primero en el mundo y en San Giorgio

di Piano, Italia se constituye otro centro de capacitacion.

A continuacién se muestra la produccién de hongos del periodo 1995-2005 de los

principales paises productores.

Gréafica 4

Principales paises productores de hongos y setas (Tn)

@ China, Continental
| Estados Unidos

O Holanda
9,671,000 O Francia

| Polonia

@ Espaia

@ Reino Unido
0O Canada

m ltalia

2,796,000

4,154,926

m Japon

Fuente: Elaboracion propia con base a los datos proporcionados por la FAO
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Como se puede observar el mayor productor en los ultimos 10 afios ha sido China,

seguido de Estados Unidos y Holanda.
1.5 Comercio Nacional del Champifion.

En México el cultivo del Champifion se inicia en 1933, con los primeros
ensayos del cultivo, los cuales se realizaron usando el sistema de camellones, en los
que el sustrato era estiércol de caballo o vaca, mezclado con paja de trigo o cebada.

Y en 1939 se establece la primera planta productora de hongos en México.

“Referente a México solo tres géneros de hongos se cultivan comercialmente, estos
son Agaricus bisporus (champifion), Pleurotus ostreatus (setas) y Lentinus edodes
(shiitake) *°

“En México el consumo de hongos forma parte del acervo cultural de la poblacion
rural, su conocimiento y uso fue muy importante en las culturas prehispanicas, sobre
todo en las mesoamericanas; de tal manera que constituyeron parte de una
estrategia de subsistencia basada en el uso multiple de los recursos naturales, en
ciertas regiones del pais aun persisten las recolectas realizadas por toda la familia
con fines de autoconsumo o comercializacion”.'’

Se estima que la produccion nacional de champifiones frescos llegé en 1969 a 1,000
toneladas, Continuo en ascenso en los afos siguientes hasta duplicarse en 1973,

para 1975 se duplico.

El interés por el cultivo comercial de hongos comestibles hoy en dia esta en casi
todos los estados de México y lo mismo esta sucediendo en paises de centro y
Sudamérica porque han visto en este cultivo no solamente una opcién de inversion

sino también una excelente alternativa alimenticia

1 http://www.semarnat.gob.mx/pfnm/Hongos.html, fecha de consulta 19/07/2006
7 Guzman, Gaston. EI Cultivo de los Hongos Comestibles, Instituto Politécnico Nacional, México, 1993, p. 1
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El consumo de los mexicanos es menor que en paises asiaticos: en ese continente
se consumen un promedio de cuatro kilos per capita anuales, mientras en el pais

esta cifra se reduce a 300 gramos.

“En México particularmente se observa a la fecha la construccion de algunas nuevas
empresas productoras de champifidon y posiblemente en los proximos cinco afos la
produccion y consumo de hongos comestibles se incrementaran al 100%,

actualmente la produccién esta cercana a las 40,000 toneladas anuales™®.

Asi mismo el consumo del champifion en México como en otros paises es por su

valor nutricional:

Tabla 1
Comparacion Nutricional del Champifién
Fuente Agua (%) Proteina Grasa Carbohidratos Minerales
Champifidn 92 3.5 0.3 4.0 1.0
Espinaca a3 2.2 0.3 1.0 1.9
Papa 75 2.0 0.1 21.0 1.1
Leche 87 3.5 3.7 4.8 0.7
Carne 68 18.0 13.0 0.5 0.5

Fuente: Mufioz Molina, Rony Francisco, Cultivo de Champifiones, Fundacion para la

Innovacion Tecnoldgica Agropecuaria, p. 3

Como podemos ver en la tabla 1, se muestra el valor nutricional del champifién que
es rico en proteinas y carbohidratos equiparable al de otros alimentos como la leche,

entre otros.

'8 Fernandez Michel, Francisco. Manual Préctico de Produccion Comercial del Champifion, México, 2005, p. 6
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2. Producto Champifién (Agaricus Bisporus)

El descubrimiento del champifién cultivable se efectué por accidente. En 1650
en Francia, los jardineros observaron que crecian champifiones sobre el estiércol
amontonado, procedente de las camas calientes de los cultivos de melones.
Comprobaron asi mismo, que sobre el estiércol se podian cultivar mas champifiones
cuando sobre él se vertian residuos de champifiones y el agua de lavado de los

champifiones destinados para comer.

Cabe seialar que el cultivo de los champifiones es una buena alternativa alimenticia
para el hombre toda vez que el champifién contiene proteinas como lo son “los
aminoacidos: Lisina, metionina, triptofano, treonina, valina, lecina, isoleucina,
histidina y fenilalanina, asi mismo contiene una gran variedad de acidos grasos y con

altas concentraciones de acido palmitito, estearico, oleico y linoleico”.*

“En cuento a vitaminas el champifion contiene las necesarias para el desarrollo del
hombre como son: tiamina (B1), riboflavina (B2), piridoxina (B6), el acido
pantotenico, el acido nicotinico, el acido foélico, acido ascoérbico (vit. C) Ergosterol
(provit. D2), asi mismo el champifion contiene buenas cantidades de fésforo, sodio y
potasio y en menor proporcion calcio y fierro. Por los nutrientes antes mencionados

se les ha denominado a los hongos (el bistec vegetal)”.?

Fuente: Manual practico de produccion comercial del Champifién.

% Moreno Barrera, Lucio. Estudio de los Componentes del Sustrato y sus Componentes sobre el rendimiento del
Champifién Agaricus, Universidad Auténoma de Chapingo, México, 1992, p. 8
2 Ibidem, p. 9
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2.1 Caracteristicas del Producto.

En un champifion se distinguen las siguientes partes: Pileo (sombrero), Himenio

(laminas o laminillas), Velo, Estipite (pie).

Pileo: Es la parte mas carnosa del hongo; tiene forma redondeada, globosa, que
recuerda a la de un paraguas; su tamafio es mayor o menor segun la edad del
hongo, puede alcanzar hasta unos 15 cm. de diametro, pero desde el punto de vista

comercial no interesa que llegue a tener este tamafio.

Himenio: Esta situado en la parte inferior del sombrero y estd formado por
numerosas laminillas, dispuestas a manera de radios, que van desde el pie hasta el

borde extremo del sombrero.

Velo: formado por un conjunto especial de células Flexibles, que protegen a las
esporas y el himen, hasta que adquieren el grado de madurez optimo, durante el
periodo de desarrollo del hongo. Cuando este llega al periodo de madurez, el velo se

rasga, permitiendo asi la liberacion de las esporas.

Anillo: Cuando el champifion alcanza su completo desarrollo, este velo se rompe y

solo queda de él un pequerio trozo unido al pie, llamado anillo.

Pie o Estipite: Es la parte del hongo que sirve de soporte al sombrero, tiene forma
cilindrica, es liso, blanco y por su parte inferior esta unido al micelio o filamentos del
hongo que crecen en el sustrato. El color de las laminillas es rosado al principio y

después se vuelve pardo e incluso negro.
Entre las laminillas se encuentran millones de esporas, que cuando germinan dan

lugar a unos hilillos o filamentos, que constituyen el micelio o "blanco" del

champifién.
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Sombrero

Parte visible del
champignon,. 5e
le lama fruto.

Filamentos o tubos

Suelo

Parte subterranea
del champignon,
hecha de filamentos.
Ze llama micelio.

Fuente: Manual practico de produccion comercial del Champifién.

”Asi mismo el hongo comestible pertenece a la familia de los agaricaceos. Lleva
diversas denominaciones, segun los distintos botanicos que lo han estudiado:
Agaricus hortensis, Agaricus bisporus, Agaricus campestres, Psalliota hortensis,
Psalliota bispora, al parecer la denominacion saliota es la que predomina

actualmente, o simplemente se le llama Champifién u hongo comercial”®.

El champifidn Agaricus Bisporus, también llamado champifion de Paris o
simplemente champifién, pertenece al grupo de los basidomicetos, es decir que
producen esporas sexuadas, cuatro en general en los basidios, aunque dicho hongo
tiene la particularidad de producir solamente dos esporas por bacidio, en general se
distinguen dos variedades: albidus, de color blanco, y avellaneus, crema o pardo

mas 0 menos obscuro.

2! Marco Moll, Horacio. EI Champifién Economia, Produccién y Comercializacion, Editorial Acrabia Zaragoza,
Espafia, 1970, p. 18
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2.2 Tipos de Champifidn

Los hongos se clasifican en:

“Clase I: Ficomicetos.- Hifas sin tabique celular. Esporas asexuadas

en los esporangios™?.

“Clase Il: Ascomicetos.- Las hifas tienen células tabicadas, las
ascas se forman en los carpoforos, pudiendo presentar toda clase
de formas y colores. Las formas sexuadas y asexuadas tienen, a
veces, necesidades totalmente diferentes en cuanto a temperatura,

humedad, aire y nutricién para su desarrollo”?>.

“Clase llI: Basidomicetos u hongos con basidios. Los basidios, que
son células en forma de maza, producen esporas sexuadas. El
himenio es una capa formada por reunién de basidios. Este himenio

forma parte del carpéforo, del que existen diferentes formas™.

“Clase IV. Hongos Imperfectos, llevan este nombre debido a que su
forma sexuada es todavia desconocida. En otras palabras no se le
conocen mas que las esporas asexuadas o conidias. Un gran
namero de hongos, parasitos o competidores del champifion
pertenecen a esta clase, como el hongo lapiz de labios, la mole

seca y himeda, los hongos amarillos y verdes™.

22 \Vedder, P.J.C. Cultivo Moderno del...op.cit., p. 83

2 Idem
** Ibidem, p. 84
% |bidem, p. 85
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A continuacion se mencionan algunos de los hongos que se cultivan en el mundo:

Agaricus bitorquis.- Se llega a confundir con el Agaricus bisporus, aunque se

diferencia por su robustez y tiene un anillo mas desarrollado.

Auricularia fuscosuccinea, conocida como oreja de judas, comudn en los trépicos y
subtorpicos, se cultiva en el Sur Este de Asia, alcanzando una producciéon de 5,700

toneladas anuales.

Calvatia Cyathiformis, bola de llano, hogo bola, Es un hongo comdn en los llanos y

es apto para ser cultivado.

Dictiophora indusiata, velo de novia, este hongo es solamente cultivado en China,

en América Latina se desprecia por su olor.

Flamulina velutipes, A pesar de ser silvestre en los bosques de pinos de México,

E.U.A. y Europa, su cultivo esta restringido en Asia.

Lactiporus sulphureus, hongo de comalito, pechuga de pollo, este hongo esta
creado popularidad y adaptacion a los medios de cultivo, la cepa es muy aceptable

entre los micofilos.

Langermannia gigantea, bola blanca, este hongo tiene propiedades curativas de
Sus esporas, se han descubierto propiedades antitumorales (cancerigenas).

Lentinus edades, shiitake, es después del champifion el hongo mas cultivado a

escala mundial.
Macrolepiota procera, hongo de aguila, hongo de gavilan, su cultiva se esta

introduciendo en Asia recientemente en Estados Unidos de América y Europa, tiene

mucha aceptacion culinaria.
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Marasmius oreades, ha sido cultivado en forma empirica en Canada y Europa, es

comun en praderas de zonas templadas.

Pleurotus djamour, oreja blanca, es la especie de Pleurotas, con mayor distribucion

en los tropicos y subtropicos.

Pleurotus ostreatus, seta, oreja blanca, es la especie de Pleurotus mas cultivada en

el mundo, presenta dos variedades, la de color café palido y la de color azul-verde.

Schizophyllum commune, orejitas de palo, en algunos lugares como en Oaxaca
(México) y Guatemala es objeto de venta en los mercados, es un hongo subcarnoso

por lo que es poco apetecible.

Sparassis crispa, cabeza de negro, su cultivo apenas se esta iniciando en Europa y
Estados Unidos.

Stropharia rugoso-annulata, hongo gigante de jardin, se iniciaron sus cultivos

comerciales en Europa.

Tremella fuciformis, es muy importante en los paises de Asia, se obtiene en
cultivos sobre diversos troncos de arboles de hoja ancha, crece silvestre en México

en los bosques tropicales y subtropicales”?°.

Volvariella bombycina var, bombycina Hongo de platano, tiene buenas

perspectivas en el cultivo comercial por su facil adaptacion a los cultivos.

Volvariela bombycinavar, Flaviceps, hongo amarillo, es un hongo tropical comun

sobre los troncos de cazahuate en Morelos (México).

?® Guzman, Gaston. El Cultivo de...op.cit., p. 245
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Vomveriela diplasia, es la especie con mayor cultivo en la India.

Volveriella volvacea, este hongo ocupa el 3er lugar después del champifién y del
shiitake, en la producciéon mundial. Se cultiva en el SE de Asia y en Madagascar y en

México tiene su cultivo buenas perspectivas.

Ya que se ha mencionado algunos tipos de hongos que se cultivan en el mundo, se

explicara el proceso de siembra y cosecha del champifion.

2.3Siembra

El ciclo total de produccion del champifion es de 12-13 semanas. Se considera un

cultivo con ciclo relativamente corto y de un manejo intensivo.

“Es un hecho que el cultivo del champifion se ha desarrollado considerablemente en
los ultimos afios debido a sus propiedades nutricionales, toda vez que el champifion

es rico en proteinas vitaminas y minerales™’.

Desde los inicios del cultivo de champifiones, las formas de cultivo han sido sobre un
medio preparado a partir del estiércol de caballo, rico en paja. Se dice que en el
método antiguo, se formaba un montén con cierta cantidad de estiércol de caballo,
para hacer un compostaje de 4 semanas 0 mas. Durante este tiempo, el monton de

estiércol era deshecho varias veces, sacudido, removido y mezclado.

“Durante las vueltas, se humedecia el estiércol y al rehacer el montén, se hacia de
forma que la parte exterior quedase en el interior. En el montoén, la temperatura se
eleva hasta alcanzar 60-80°C y el material cambia progresivamente. En aquel
entonces no se sabia todavia lo que debia cambiar durante el compostaje, pero la

experiencia habia permitido definir el mejor método de trabajo. De esta forma los

2’ Mufioz Molina, Rony Francisco. Cultivo de...op.cit., p. 3Fundacién para la Innovacién Tecnolégica
Agropecuaria,www.frago.org.sv/archivos/0/471.pdf#search=%22productores%20de%20champi%B1%c3%B3n
%22, fecha de consulta 25/08/2006.
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champifionistas descubrieron que el estiércol de caballo fermentado se hacia menos
graso cuando se afiadia yeso durante el compostaje. Después de algunas semanas
de compostaje, lo que influenciaba favorablemente los rendimientos. Después de
algunas semanas de compostaje, cuando el champifionista estimaba que el estiércol

respondia a las condiciones necesarias, se hacian la camas de cultivo®®”.

Los caballones, se construian en el suelo de las cuevas o grutas. La temperatura de
este tipo de locales era de 10 a 12° C. Posteriormente se sembraban las camas con
micelio de champifidon procedente del compost invadido del cultivo anterior, conocido
como blanco de relevo. ElI micelio obtenido se multiplicaba en cultivo puro sobre
estiércol esterilizado. Era el blanco sobre compost, tal como lo conocemos

actualmente, pero que ha sido sustituido casi totalmente por el blanco sobre grano.

Después de la siembra, la temperatura de las camas excedia todavia en varios
grados a la temperatura ambiente, debido a que el estiércol tenia aun una ligera
capacidad de fermentacion, se procedia a cubrir las camas con una capa fina de
tierra y varias semanas después de la cobertura, podian cosecharse los primeros

champifiones.

“El cultivo moderno se diferencia del antiguo en que se utilizan locales especiales,
donde la temperatura, ventilacion y humedad pueden regularse mejor, incluso
llegando a controlarse totalmente. Se ha reducido considerablemente la duracion de
la fermentacién del montén de estiércol en el exterior. Cabe sefalar que se
distinguen dos fases en el compostaje. La primera parte (compostaje en montén)
dura de 6 a 14 dias, y para la formacion de cordones y vueltas se utilizan las
maquinas mas modernas. La Ultima parte (fermentacion dirigida y controlada o
pasteurizacion) se efectla en una camara de cultivo o en un local especial, en clima

controlado.

% bidem, p. 34
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Este proceso dura de 6 a 12 dias, dependiendo del método seguido. Aunque se
utiliza el estiércol de caballo rico en paja para la preparacién del compost sintético
suele ser paja, heno de alfalfa, paja de arroz, zuros de maiz, bagazo de cafa de
azucar o cualquier material de este tipo. También se utilizan mezclas de estos

productos, o también parte de estiércol sintético con estiércol de caballo™®°.

Para utilizar al maximo un local de cultivo costoso, ya no se cultiva en camas
directamente colocadas sobre el suelo. Estas se han sustituido por cajas o camas
sobre estantes de 4 y 8 pisos en forma de literas. El cultivo es mas rapido, de
manera que el periodo de cosecha comprende en total de 5 a 7 semanas, siendo la

duracion total del cultivo de 10 a 12 semanas.

Antes de mencionar los sistemas de produccién, se puede mencionar las principales
condiciones que debe reunir la construccién e instalacion de una champifionera, es
decir que para obtener buenos rendimientos a bajo costo debe existir una

construccion solida y un equipo apropiado.

“Las inversiones que se requieren para producir champifiones son una camara de
produccion debidamente construida y con materiales aislantes para conservar las
temperaturas que se necesitan. La inversion va a depender del tipo de camara pues
existen diferentes disefios. Se requiere de una caldera para generar vapor y poder
realizar la pasterizacion. Se necesitan termdmetros de larga distancia para

monitorear las temperaturas durante el ciclo™®.

“Para preparar el compost se requiere de una galera con piso de cemento y techo.
Cajas de madera o metal para mantener el compost. Un sistema de ventilacién y de
aire frio. También se requiere de un cuarto frio para conservar temporalmente los

champifiones cosechados™.

% Ibidem, p.35
% |bidem, p.14
31 |dem
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Existen tres sistemas de produccion conocidos en el mundo:

* Sistema Americano
* Sistema Holandés

» Sistema Francés

Sistema Americano

Comunmente este sistema es utilizado en Estados Unidos y es conocido también
como “sistema de camas”; la caracteristica principal de este sistema es que se
emplean un tipo de bases de camas de madera invertidas donde es colocada la

composta.

El peso promedio de cada cama es entre los 250 y 280 kilogramos, por lo cual es
necesario que se utilicen montacargas para su traslado a las naves o cuartos de

produccion y casi durante todas las operaciones en los diferentes procesos.

Fuente: Manual practico de produccion comercial del Champifién.

Sistema Holandés
Este sistema es actualmente el que tiene la mayor tecnologia en materia de
produccion de champifiones, este sistema es conocido también como “sistema de

bandejas”
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En este sistema todas las operaciones y procesos de cultivo se realizan
practicamente dentro de los cuartos de produccién y casi en su totalidad sus labores

de cultivo son manejados con sistemas computarizados.

L

Iul'-w ---im-rm I e o

Fuente: Manual practico de produccién comercial del Champifién.

Sistema Francés
Este sistema es conocido también como “sistema de bolsa plastica” y es actualmente
el mas empleado por ser practico y ajustable a diferentes niveles de inversion.

Fuente: Manual practico de produccién comercial del Champifién.

Hay condiciones ambientales que el champifibn necesita, por eso el cultivo de

produccion de champifién se divide en las siguientes etapas o0 procesos:
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e Fermentacion al aire libre. Fase | o Compostaje

e Fermentacion controlada. Fase Il o Pasteurizacion
e Siembra e Incubacién

e Cobertura

e Induccion

e Produccion

e Cosecha

¢ Manejo Post-Cosecha falta vifieta

Fermentacién al aire libre. Fase | o compostaje

Este proceso se refiere al tiempo requerido para que los materiales empleados en la
composta, vayan cumpliendo con las cualidades que necesita el sustrato para un

adecuado desarrollo del micelio de champifion.

“Se le conoce como fermentacion al aire libre por llevarse a cabo cominmente en
areas descubiertas y porque en esta fase no existe una regulacion en los procesos:
Fisicos, quimicos y microbioldgicos que ahi se presentan. Su tiempo de duracion
puede variar entre 19 y 23 dias dependiendo de diversos factores ambientales o

calendarios de produccion™?.

Los componentes que constituyen la composta pueden variar dependiendo de las
zonas de produccidén de granos y cereales mas cercanas. Para la elaboracion de
composta se pueden utilizar diferentes tipos de pajas: cebada, maiz, trigo, avena,
arroz, sorgo, estiércol de caballo, estiércol de pollo, ademas de otros suplementos
agricolas, pueden variar dependiendo los costos y facilidad de adquisicion, dichos
suplementos pudieran ser cualquier tipo de harina: garbanzo, girasol, soya, cartamo

y algodén.

%2 Fernandez Michel, Francisco. Manual Practico de...op.cit., p. 24
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“Es comun la utilizacion de urea y pollinaza para acelerar el proceso de fermentacion
y proveer al sustrato de nitrégeno o proteina. Otro suplemento agricola utilizado
como mejorador de estructura de la compésta es la cascarilla de algodén, que
aungue su contenido proteico es muy bajo, los espacios originados por su volumen
permite una excelente oxigenacion al sustrato, lograndose con mayor facilidad una
fermentacion aerdbica. Otro suplemento utilizado es el yeso mejora la estructura del
compost al reducir el contenido grasoso de la paja de arroz. El yeso incrementa la
floculacion de algunos quimicos en el compost y estos se adhieren mejor a la paja en
vez de llenar los poros entre las fibras. El efecto positivo de esto es un incremento de
la capacidad de aireacion en la pila del compost. El aire es esencial durante el
proceso de fermentacion. La exclusion del aire resulta en un ambiente sin aire en el

que sustancias quimicas se producen afectando la selectividad del compost™3,

“El compostaje debe realizarse en una area con superficie de concreto o
encementada para evitar enfermedades provenientes del suelo, pérdidas de agua
por escurrimientos y dificultades para maniobrar al momento de revolver la
composta. Sobre este piso son desbaratadas las pacas de paja, posteriormente se
riega y luego es apilada. Estas operaciones pueden realizarse manual o

mecanicamente™*.

Una vez mojada y apilada la paja es recomendable dejarla en reposo dos dias
procurando regarse superficialmente para recuperar el agua perdida por evaporacion
y escurrimientos, este reposo hara que la humedad vaya debilitando la rigidez inicial
de la paja y permita que el agua penetre lentamente en las fibras y éstas permitan

cada vez mas la absorcion de los nutrientes adicionados posteriormente.

“Al tercer dia de compostaje, se le adiciona a la pila suplementos ricos en proteinas y
Nitr6geno, estos suplementos pueden ser: pollinaza, (estiércol de pollo), urea, sulfato

de amonio o nitrato de amonio que aceleraran la fermentacion y enriqueceran a la

* |bidem, p. 25
3 Ibidem, p. 26
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composta. Para el maximo aprovechamiento de los suplementos, es mejor que la
paja haya sido mojada previamente, de no hacerse asi se corre el riesgo de lavarse
los suplementos y perderse en los escurrimientos, obteniéndose una composta pobre

en nutrientes”.

Fermentacién en corddn

“El motivo principal de esta accién es que al estar la composta en pila se calienta
mas la que se encuentra en el centro sin embargo las orillas quedan bastante frias,
por lo que se “acordona”, esto es: se hacen lineas de composta de 1.8 a 2.00 metros
de ancho por 1.8 —2.00 metros de alto y la longitud es dada por la cantidad de

composta preparada™®.

Existen dos tipos de composta:
La composta tradicional en la que se utiliza paja que fue usada como cama en las

caballerizas y que es conocida también como “composta de caballo”

La segunda forma es conocida como "composta sintética”, cuyo objetivo es
asemejar las condiciones que el compostaje tradicional proporciona con diversa
materia prima, principalmente paja de trigo y suplementos agricolas o de origen

animal.

Fermentacién controlada. Fase Il o Pasteurizacion

Se la denomina fermentacion controlada, toda vez que a partir de este momento,
dicha fermentacion se lleva a cabo en un local cerrado con instalaciones especiales
para vigilar constantemente el proceso. Para ello se emplean instrumentos que

facilitan el control de esta fase:

Sistema central computarizado de monitoreo

* |bidem, p. 27
% bidem, p. 28
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Ventiladores
Detectores de amonio
Termometros de larga distancia

Sistemas de inyeccion de vapor

“Luego de 19 —24 dias de compostaje, se lleva a cabo la pasteurizacién, la cual se
realiza dentro de un local cerrado conocido como "tinel de pasteurizacion”, el cual es
un cuarto rectangular con paredes y techo aislados. Piso falso con rendijas por
donde es inyectado el aire y vapor que se requiera para mantener controladas las

temperaturas de la composta™’.

“Este se llena de composta y se ventila constantemente para que la temperatura se
eleve, en caso de no hacerlo por si misma, se inyecta vapor de una caldera. Este
proceso tiene como funciones: La de eliminar los microorganismos indeseables y de
continuar con el desdoblamiento de la lignina, celulosa y nutrientes contenidos en la
composta, de tal forma que se logre obtener un sustrato selectivo para el
champifion”®.

“Aproximadamente son entre 6-8 dias los que se necesitan para realizar esta fase,
durante estos dias las temperaturas dentro del tinel son controladas y monitoreadas
para determinar los tratamientos. La pasteurizacion consiste basicamente en
mantener entre 4 - 8 horas a 60°C la temperatura de la composta en el segundo o

tercer dia después del llenado del ttnel”°.

El objetivo de esta fase es eliminar microorganismos indeseables como: Insectos,

esporas de otros hongos, larvas, huevecillos de moscas y arafias

“A esta fase del proceso de produccién se le llama “fermentacion controlada” pues

efectivamente se tiene bajo control y es dirigida mediante los tratamientos aplicados

3" Ibidem, p. 50
% |bidem, p. 51
¥ |dem
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desde el exterior del tunel. El tiempo que se lleva este proceso normalmente es de

seis dias y en el séptimo se realiza la siembra™*.

Siembra

“La siembra se realiza al terminar la fase Il, procurando que la temperatura de la
composta se encuentre entre 20°C-24°C al momento de sembrar. La dosificacion de
la semilla puede realizarse manual o mecanicamente, calculando que se dosifiqgue
entre 100- 150gramos por cada 25 kilos de composta. La semilla debe encontrarse
en temperaturas de 4°C para que no sufra alteracion alguna, por lo que es
conveniente que esta sea retirada de la camara frigorifica uno o dos dias antes de la

siembra, esto dependera de la estacién del afio™*.

Hay diferentes formas de realizar la siembra, esto dependerd del sistema de
produccion seleccionado, pudiendo ser manual, con dosificador o siembra en masa.
Es conveniente que la siembra se realice en un solo dia y en un tiempo muy corto
para que no haya diferencias significativas en las temperaturas dentro de cada casa

de cultivo.

Incubacion
“Una vez realizada la siembra, se transporta el sustrato a las casas de cultivo donde

permanecera de 12 a 16 dias manteniendo la temperatura del sustrato entre 22°C y

26°C, para la 6ptima invasion del micelio al sustrato o composta™2.

“Durante los primeros cuatro dias de incubacion se observa un ligero desarrollo del
micelio iniciando la invasion al sustrato en forma de pequefias ramificaciones, y
dependiendo de la calidad del sustrato y del control de temperaturas en el cuarto de

cultivo, éste puede quedar completamente invadido entre 10 a 15 dias™.

“0 |bidem, p. 68
* |bidem, p. 74
*2 |bidem, p. 76
*® Ibidem, p. 77
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Cobertura
“Comunmente se le conoce como cobertura a una combinaciéon de peat moss, que
es musgo por lo general proveniente de Canada en el caso de México y carbonato

de calcio en cantidades tales que proporcionen un p.H. cercano al neutro™.

“Esta combinacion de carbonato de calcio y el peat moss es la tierra de cobertura
gue tiene como funcién la de mantener un microambiente donde las condiciones de

humedad, temperatura y CO? son aun més especificas™*

. “Las propiedades de la
tierra de cobertura son basicamente las de absorber y retener suficiente agua que
sera aprovechada por los champifiones. El manejo de temperaturas al igual que en la
incubacion, se mantienen en promedio de 24°C solo que en esta etapa ya no puede
utilizarse aire del exterior Para este tratamiento es indispensable el uso de aire
acondicionado recirculandose dentro del cuarto para mantener la temperatura
requerida. La cobertura tiene como finalidad prioritaria estimular la produccion de

esporocarpos™®.

Induccidn

“La induccion se refiere al momento en que el micelio pasa de un estado vegetativo a
un estado productivo es conocido también como “Barrido”, “Termoshock”, “Iniciacion”
o “Flush”. Para que esto suceda es necesario llevar a cabo acciones como las
siguientes: Disminuir la temperatura del cuarto de 28°C-26°C a 16°C-14°C vy el

porcentaje de CO2 a la minima concentracion™’.

“El tiempo en la que el micelio es afectado para iniciar la formacion de los primordios
es instantaneo pero se empiezan a observar pequefios ndédulos de color blanco

brillante sobre la superficie a partir de 4 - 5 dias de haberse iniciado el termoshock.

* Ibidem, p. 78
** |dem

“® |bidem, p. 79
*" Ibidem, p. 96
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Al cabo de 11 dias podra tenerse la primer cosecha u “oleada” como se le conoce

coloquialmente entre los productores™®.

Produccion

“La produccion inicia después de aproximadamente 23 —26 dias después de haberse
aplicado la cobertura. Durante esta etapa se continua con la ventilacién,
supervisando que no haya exceso de aire que reseque la epidermis del champifién,
una accién practica para prevenir que los hongos se manchen a causa de bacterias
durante el inicio de cada oleada, es colocar cloro granulado al piso, al aparecer la
primer oleada, ésta se corta aproximadamente en termino de tres dias, dejando la
superficie de cultivo lo mas limpio posible, que quiere decir sin produccién alguna.
Esta operaciéon permitira que los tratamientos posteriores dados al cultivo sean los
mas homogéneos posibles logrando de esta forma oleadas parejas, dicho de otro

modo que crezcan todos los hongos al mismo tiempo™.

2.4 Cosecha

Una vez iniciada la recoleccion de los champifiones, ésta se realizara tomando
en cuenta factores como: tamafio, madurez, calidad, hacer un buen corte y no
mancharlos con tierra de cobertura, para evitar dobles maniobras y deterioro del

producto se selecciona al mismo momento de la cosecha.

Los recipientes donde se recolecten los champifiones deben ser lo mas practicos
posibles y con las paredes interiores lisas, para que el hongo no se dafe. Los
mismos cuidados se deben tener con los recipientes al momento de estibarlos en los

cuartos, para poder ser transportados a la caAmara frigorifica.

*8 |bidem, p. 97
* Ibidem, p. 98

32



“Dependiendo de los sistemas de produccion, suplementos adicionales en la
cobertura y de la adecuada supervisién en cada uno de los procesos, la cantidad de

producto por metro cuadrado variara entre 18 a 25 o mas kilos™°.

Es importante que la produccién en los cuartos de cultivo sea programada para que
puedan cosecharse los hongos a un cierto tamafio y madurez adecuada, ya que de
no ser asi, se llegan a juntar las oleadas de un cuarto y otro ocasionando que sea
insuficiente el tiempo para terminar de cosechar y pueden llegar a abrir los hongos y

baje su calidad.

Las etapas de crecimiento de los champifiones a simple vista se pueden dividir en
tres grupos:
e Inmaduros: Los Champifiones recién cortados son blancos, el sabor es
delicado y de textura firme.
e Intermedios: La cubierta o velo del champifidn se abre y se obscurecen.
e Maduros: La cubierta o velo se encuentra totalmente abierta, se obscurecen

mas y estan manchados.

Normalmente los tamafios del champifion en México son: chico, mediano, grande y
abierto; mientras que en E.U.A. son: boton, chico, mediano, grande, extra-grande y
abierto, en ambos paises se considera el champifidn abierto como de segunda

calidad. En paises europeos como Holanda se consideran de primera

Manejo post-cosecha
Al momento de estar cosechando los champifiones, es importante que se trasladen

rapidamente a la cdmara frigorifica para frenar la oxidacion del producto.

“Para ello se colocan las canastas de hongos en un cuarto frio en donde se baja la
temperatura hasta 2°C, una vez logrado esto se traspasan a otro cuarto frio donde

se mantendran almacenados a 4°C. Esta operacion garantizara que la vida de

% Ibidem, p. 101
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anaquel se prolongue y que ademas soporten mas el manipuleo durante el
almacenamiento y transportacion. Es muy importante que los hongos hayan pasado
por el proceso de refrigeracion, cualquiera que sea su tipo, ya que de no hacerlo,
puede perderse el producto en cuestion de horas si se mantienen a temperatura

ambiente™?.

Blanqueado
“Se blanquean los champifiones (precoccién) en un depdsito de acero inoxidable
lleno de agua hirviendo con un 0,05% de acido citrico (0,5 g. por litro) y 1 % de sal de

n52

cocina, este es un procedimiento de conservacion Es recomendable para

producto sobrante y para conservacion.

e \
—_
o

Fuente: Champifiones Monte Rey.

Métodos de conservacion

En los diferentes métodos de conservacién, el champifion sufre un tratamiento para
evitar su degradacion, provocada por microorganismos y enzimas. Para los
champifiones existen los siguientes métodos: desecacion, liofilizacion y congelacion,

pero el mas utilizado es la apertizacidén en recipientes de vidrio o botes metalicos.

! Ibidem, p. 104
%2 \Vedder, P.J.C. Cultivo Moderno del...op,cit., p. 359
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e “Secado.- el secado es un método poco empleado para el champifion.
Contrariamente a lo que ocurre con muchos otros productos. Los
champifiones no se blanquean antes del secado. La operacion es delicada y
se efectla a una temperatura aumentada muy lentamente y con una fuerte
corriente de aire entre 60° y 70° grados, hasta que la humedad desciende al
10%"2,

e “Congelacion.- En este caso se baja la temperatura a 20° centigrados. Los
champifiones blanqueados y escurridos se congelan con un chorro de

nitrégeno o aire liquidos por medio de una instalacién apropiada™®.

e ‘“Esterilizacion.- consiste en elevar la temperatura en un embalaje
herméticamente cerrado por encima de 100°C durante cierto tiempo. Se
destruyen los microorganismos y se evita la reinfeccién, inactivAndose

también las enzimas™>.

A continuacién se mencionan los principales productores del champifiédn en México,

toda vez que es importante conocer quienes son los competidores nacionales.

2.5 Principales Productores y Comercializadoras del Champifibn en México

El cultivo comercial de hongos en México hace su aparicion por los afios treinta.
Durante més de cuatro décadas el desarrollo del cultivo de hongos fue casi
unilateral, pues aunque el numero de empresas se acrecentaba, éstas eran en su
mayoria propiedad de Hongos de México; este crecimiento unilateral, en parte fue
debido a la estrategia que aun se mantiene de hermetismo para el publico en
general, lograndose también que este producto fuera en afios anteriores en cierta

forma de consumo elitista.

%% Ibidem, p. 353
> Ibidem, p. 355
> |dem
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A principio de los noventa, coincidencialmente se construyen varias empresas en
diferentes estados de la Republica Mexicana, y algunas cambiaron de nombre y que

hasta hoy siguen comercializando y produciendo champifiones, los cuales son:

Tabla 2

Empresas productoras y comercializadoras de Champifién

Estados

Empresas

Productores

Comercializadoras

Chihuahua

Champifiones de Camargo

*

Distrito Federal

Comercial Hispana

*

Distrito Federal

Distribuidora Coronado, S.A.

*

Distrito Federal

Grupo Hérdez

Distrito Federal

Grupo Pardel Comercializadora

Distrito Federal

Panamericana Abarrotera, S.A. de
CV

Distrito Federal

Participaciones Mariano, S.A. de C.V

Estado de Hongos Leben, S.A. de C.V.
México *
Guadalajara San Francisco Cultivos Naturales
*

Jalisco PROVEMEX S.A. de C.V. hoy

Champifiones de los Altos *
Jalisco Monteblanco y Champifiones de

Occidente, S.A de C.V., *
Michoacan Michoacana de Champifiones *
Nuevo Ledn Hongos del Valle *
Puebla Empacadora San Marcos, S.A. de

C.v.

San Luis Potosi

Champifiones las Capillas

San Miguel de Gigante Verde hoy Champifiones San
Allende Miguel, S.A. de C.V
Guanajuato .
Tlaxcala Alimentos Selectos de Tlaxcala *
Tlaxcala, Riojal
Puebla, Oaxaca,
Veracruz *
Toluca Agroindustrias MARVEL, hoy Hongos

del Bosque *
Veracruz Hongos Rioxal, S.A. de C.V. *

Fuente: Elaboracién propia en base a los datos de http://www.cosmos.com.mx/j/44In.htm
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El interés por el cultivo comercial de hongos comestibles hoy en dia esta en casi
todos los estados de México, porque se ha visto en este cultivo no solamente una
opcion de inversion sino también una excelente alternativa alimenticia por su gran

valor nutricional.
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3. Mercado Meta Canada

Canada es un pais importante para el comercio con México ya que es un socio
comercial, que gracias al Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN)
entre Canada, Estados Unidos y México que entré en vigor en 1994, los productos y
servicios mexicanos pueden acceder de forma preferente a ese mercado de
aproximadamente 430 millones de consumidores, por eso se decidié exportar a
Canada. El acuerdo ha traido estandares del desarrollo econdémico, ademas el
TLCAN ha establecido una fundacion fuerte para el crecimiento futuro y ha fijado un

ejemplo valioso de las ventajas de la liberalizacidbn comercial.

3.1 Estudio de Mercado del Pais Meta

El Comercio exterior es importante para la economia canadiense, es parte de
su desarrollo, asi mismo existen muchos inmigrantes de diferentes paises como lo
son asiaticos, europeos, y es algo benéfico en el caso de México para exportar sus
productos, es decir por su gran diversidad de culturas se puede llegar a este
mercado tan grande como es Canada, en el caso de le exportacion del champifion a
dicho pais, una de las grandes ventajas es que con la firma del Tratado de Libre
Comercio de América del Norte entre Estados Unidos, México y Canada en cuanto a
productos agropecuarios existen grandes ventajas como son el arancel exento y la

cercania que existe entre México y Canada.
Idioma

Para realizar negocios con Canada se debe de hablar muy bien el idioma ingles ya
gue es el idioma oficial que se habla en Canada y poder manejar y saber lo que se
llegue a manifestar en los contratos de compra-venta 0 en algun otro documento

aduanero.
Clima
En un territorio tan grande, el clima presenta muchas variantes. Los casquetes

glaciares permanecen congelados al norte del paralelo 70 haciendo un fuerte
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contraste con la frondosa vegetacion de la costa del occidental de la Columbia
BritAnica. Sin embargo, Canada tiene en general cuatro estaciones bien definidas,

sobre todo a lo largo de la frontera con Estados Unidos.

En verano, las temperaturas maximas puede llegar a los 35°C durante el dia,
mientras que en el invierno, las minimas de -25°C son normales. Durante la

primavera y en el otofio son menos drasticas.

3.1.1 Situacién Econdmica

Siendo una opulenta sociedad industrial de alta tecnologia, Canada en la
actualidad se asemeja en gran medida a los Estados Unidos con un sistema
econdémico orientado al mercado, patrones de produccion y elevados estandares de

vida.

El comercio exterior adquiere cada vez mas importancia dentro de las actividades
econdémicas del pais. A partir del Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(TLCAN) entre Canada, Estados Unidos y Mexico, Canada ha desarrollado
relaciones comerciales cada vez mas estrechas con los paises de Latinoamérica y el

Caribe y tiene ya un Acuerdo de Libre Comercio con Chile, firmado en 1996.

“Las inversiones extranjeras han sido muy importantes en el desarrollo de la
economia canadiense, pues Canada es un lugar atractivo para ellas, ya que ofrece
gran estabilidad para la actividad empresarial, una mano de obra muy calificada, una
amplia red de comunicaciones e infraestructuras y un nivel tecnoldégico muy alto.
También es de destacar el aumento de las inversiones canadienses en Latinoamérica

y el Caribe™®.

% |1dem
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Producto interior bruto

El producto interior bruto (PIB) mide el valor de todos los bienes y servicios
producidos por un pais durante el curso de un afio. En el Canada el PIB de 2004 se

elevd a 1, 290,185 millones de ddélares canadienses.

Las principales industrias canadienses se encuentran en el campo de la fabricacion
de automoviles, de la pulpa y el papel, las acerias y ferrerias, la fabricacion de
maquinaria y equipo, las minas, la extraccion de combustibles fdsiles, la industria

forestal y la agricultura.
3.1.2 Situacion Demografica

“La poblacion estimada de Canada, en 2005 es de 32,078,819 millones de

habitantes. El Gltimo censo nacional de poblacién se llevé a cabo en 2001,
Ciudades principales y sus poblaciones

Las ciudades canadienses mas importantes son Toronto (5,200,000), Montreal
(3,600,000), Vancouver (2,100,000), Ottawa-Hull, regiébn de a capital nacional
(1,030,00) y Edmonton (1,010,000).

“Destaca la gran afluencia de inmigrantes asiaticos, quienes, en general, tienen un
alto nivel educativo cuentan con mayores ingresos promedio de sus similares de
hace unos afos. Estos inmigrantes provienen principalmente de Hong Kong, India y
Filipinas y sean establecido en la costa oeste, de tal manera que en la actualidad

construyen méas del 50% de la poblacién de Vancouver™®,

Cabe sefialar que por su gran poblacién Canada es un mercado importante para los
productos mexicanos y en el caso de la exportacion de los champifiones la poblacion

asiatica es uno de los mercados potenciales.
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Idem
% Banco Nacional de Comercio Exterior. Guia de Exportacién Sectorial: Alimentos Frescos, 2% Edicién, México,
2000, p. 209
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3.2 Produccion, Exportacién e Importacion del Champifion en Canadéa

“El clima de Canada es frio la mayor parte del afio, lo que impide la produccion
de frutas y vegetales; en lo que se refiere al verano existe el problema del exceso de
lluvias, factores que han provocado que la produccién se realice principalmente en

invernaderos™®.

Debido a las cuestiones climatolégicas que se presentan en Canada, la produccion
nacional de productos frescos se distribuye en diferentes provincias, como se

muestra a continuacion:

Mapa 1
Distribucion de la produccion de frescos en Canada

‘u"egetaIEﬁ-

Vegetales Frutas y

den vegetales
\regetales

Fuente: Perfiles y estudios de Mercado Bancomext

“En la Columbia Britanica solo el 3% del total de la tierra de la provincia es arable o
potencialmente arable. Aun asi, mas del 30% de la provincia cuenta con algin
potencial agricola. Las granjas cubren aproximadamente 2.5 millones hectareas, de

éstas, 566,000 hectareas son para cultivo y 1.4 son para pasto o pastoreo”60
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Idem
% Embajada de Canada http://www.dfait-maeci.gc.ca/mexico-city/library/sistema_politico-es.asp, fecha de
consulta 13/10/ 2006
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Los valles interiores del sur producen principalmente éarboles frutales y uvas,
mientras que en el Valle Fraser y el Sur de la Isla de Vancouver se dedican al cultivo

de moras y vegetales.

De acuerdo a con Agriculture and Agri Food Canada, las principales especies de

hongos que se cultivan en Canada son:

* Marrén

» Boton

» Café

* Ostra

 Portobello

 Shiitake

Tabla 3
Produccién de Hongos en Canada
Canada Produccién en
Toneladas
1995 62,690
1996 59,410
1997 68,020
1998 72,880
1999 69,280
2000 80,241
2001 86,357
2002 75,075
2003 87,937
2004 84,682
2005 85,000
Fuente: Elaboracién propia en base a los datos
proporcionados por la FAO
Produccion

La produccion de hongos en Canada ha mantenido una tendencia positiva en los
altimos diez afios, ya que como se muestra en la tabla 3 en el afio 2005 se llegaron a

producir 85,000 toneladas.
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Tabla 4
Exportaciones de hongos en Canada

Canada | Exportaciones por toneladas
1994 2,108
1995 2,487
1996 4,398
1997 6,080
1998 8,663
1999 10,425
2000 15,573
2001 17,457
2002 20,324
2003 23,044
2004 24,066

Fuente: Elaboracién propia en base a los datos proporcionados por la FAO

Exportaciones

En la tabla 4 se muestran las exportaciones de Canada en los ultimos 10 afios, la
cual nos demuestra que ha habido un gran incremento en dichas exportaciones toda
vez que de 2,108 toneladas que se exportaban en 1994, en el afilo 2004 se tienen

registradas 24,066 toneladas.

Tabla 5
Importaciones de Hongos a Canada
Canada Importaciones a
Canada (Toneladas)
1994 3,678
1995 4,397
1996 4,554
1997 6,751
1998 5,438
1999 9,002
2000 8,216
2001 5,984
2002 4,483
2003 4,171
2004 3,887

Fuente: Elaboracion propia en base a los datos

proporcionados por la FAO
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Importaciones del producto

Durante los dltimos 10 afios, las importaciones a Canada de hongos que se destina

al consumo han mantenido sus niveles de 1994 a 2004.

3.3 Demanda del Producto

Los beneficios en salud que representa el comer frutas y vegetales frescos ha
provocado que su consumo vaya en aumento desde la dltima década,

incrementandose aun mas en los ultimos 5 afos.

La Columbia Britanica es la tercera provincia con mas alto consumo per capita de
vegetales frescos después de Québec y Ontario, el cuarto lugar lo tiene la provincia
de Alberta.

Un factor que ha influido en el consumo de vegetales es el considerable crecimiento
de restaurantes de comida rapida que desde los 80's ha provocado fuertes

incrementos en la demanda de productos frescos.

De acuerdo a comentarios de expertos en la materia, se espera que el sector de
productos frescos siga incrementandose en cuanto a consumo Yy popularidad
mientras sigan entrando al mercado mas variedades de productos y los

consumidores cambien sus habitos de compra.

Cabe mencionar que en Canada el uso de pesticidas es significativamente bajo, a

continuacion se muestra el grado permitido de los champifiones frescos:
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Tabla 6
Residuos quimicos permitidos del champifién

Residue monitoring of Mushroom, Fresh
No.
Program Number | Residue found | found | Mean | Minimum | Maximum | Violations
Agricultural Chemicals
Alar 1 No Residue 1
Amitraz as :
metabolites 1 No Residue 1
Benomyl (SRA) (2) 3 No Residue 3
Dithiocarbamates .
(Total by CS2) 2 No Residue 2
Dithiocarbamates
(By EDA marker) 39 Ethylene 14 |0039| 00022 0.2046
(1) Diamine
Pesticides (MRA) 91 No Residue 89
Diazinon 2 0.236 0.032 0.439
Thiabendazole 43 Thiabendazole 2 3.534 0.328 6.74 2

Fuente: Manual Practico de Produccion Comercial del Champifién

3.4 Canales de Distribucién y Comercializacion

El modelo de distribucién que se sigue en la industria de alimentos frescos es

el siguiente:

“Los principales agentes que intervienen en el proceso de Distribucién vy
Comercializacion de frutas y vegetales frescos y congelados dentro del mercado

canadiense puede dividirse en la siguiente forma”®*:

“Broker: Los brokers son intermediarios comerciales que asumen la responsabilidad
de realizar todos los arreglos necesarios para importar mercancias dentro de
Canada, desde la compra, el embarque y la inspeccién hasta el envio de la

mercancia, en representacion de mayoristas”®.

“Algunos brokers actian como vendedores, contactando compradores potenciales

para ciertos productos ademas de realizar las actividades antes mencionadas; estos

%1 Banco Nacional de Comercio Exterior. Guia de Exportacién...op.cit., p. 212
62
Idem

45



agentes trabajan normalmente bajo comisién sobre la cantidad total importada, y

nunca toman posesion de la mercancia™®.

“Importadores: El importador es el intermediario clave de los canales de distribucion
del mercado canadiense. Los importadores pueden o no hacer uso de los brokers

para realizar transacciones”.®*

“Internacionales. El importador se encarga de hacer llegar la mercancia a los
mayoristas y en algunos casos hasta los detallistas. ElI importador toma la
responsabilidad de liquidar todas las obligaciones derivadas por la transaccion

comercial"®.

“Mayorista: Aunque en general los mayoristas estan orientados hacia las cadenas de
autoservicio existen algunos independientes. Los brokers e importadores contactan a
los mayoristas para la comercializaciéon y distribucién de la mercancia. Algunos
mayoristas realizan importaciones por su cuenta pero en su mayoria las operaciones
comerciales se hacen por medio de brokers e importadores™®.

Diagrama de los Canales de Distribucién

Exportador
r r
Importador minorista Importador mayorista | Agents / Broker |
" , 4 l l
Peguefias tiendas de frutas v verduras Cadenas de supermercados

k h

Consumidor

% 1dem
% 1dem
% 1dem
% |dem

46



Como se puede apreciar en el diagrama anterior, las exportaciones de hongos se
pueden realizar directamente del exportador a las cadenas de supermercados o
importadores mayoristas. Cabe mencionar que por estrategia interna algunas
cadenas canadienses realizan todas sus compras de frutas y vegetales a través de
sus propios broker que normalmente se localizan en Estados Unidos ya sea en el

estado de Texas o en California.

Es importante conocer cuales son los margenes de intermediacion de los diferentes
canales para poder realizar un analisis completo del mercado, los correspondientes

al mercado canadiense los cuales se mencionan a continuacion:

e Cadenas de supermercados canadienses

La mayor parte del abasto de alimentos de los supermercados se maneja a través de
los grandes importadores, los cuales consolidan una gran cantidad de productos que
le permite a la cadena de supermercados no contar con un gran numero de

proveedores.

Es importante mencionar que se puede realizar la venta directa a las cadenas de
supermercados. Esto aunque puede representar un beneficio en el margen de
precios del exportador, también es un costo y riesgo extra puesto que, el exportador
debe pagar el “Listing Fee” que consiste en agregar al listado de precios de las
tiendas los productos en cuestion, esto tiene un costo muy elevado por producto, y el
precio que no garantiza la venta, sino que hay que hacer la labor de ventas a través
del gerente de compras; asi mismo otro requisito que la cadena tiendas le solicita a
sus proveedores es la realizacion de degustaciones de los productos lo cual
representa un costo también por tienda diario, si se estima un promedio de 15 a 20

tiendas por cadena el costo puede llegar a ser demasiado elevado.
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Otra forma de realizar la venta directa a las cadenas es manejando el concepto de
“Private Label” o marca libre, el cual consiste en vender el producto con la marca o
marcas que manejan cada una de las cadenas de supermercados; bajo este
esquema el margen del exportador puede ser menor pero se evitan todos los gastos

mencionados en el parrafo anterior.

e Mercado de menudeo

En este canal de distribuciébn, operan empresas importadoras, mayoristas y
distribuidoras que son proveedores de tiendas pequefas, asi como de las grandes
cadenas de supermercados canadienses.

“Estas empresas realizan una labor de promocion de este tipo de productos, por lo
gue actualmente estan posicionadas en el mercado, por lo cual puede representar la
forma mas facil de entrar al mercado por parte de las empresas mexicanas, la

relacion con estas empresas se puede dar de tres formas principalmente:

e A través de una representacion: Esta puede ser a nivel regional o
nacional. Este tipo de relaciébn es buena, puesto que el importador
mayorista destina una mayor cantidad de recursos a la labor de
promocién y venta de los productos.

e Unicamente la venta de productos: Aqui el exportador vende los
productos de acuerdo a los pedidos del importador, pero no forman una

n67

estrategia de promocion conjunta™"’.

e Mercado institucional

Se conoce como “Institutional Food” o mercado institucional, su nicho de mercado es
la proveer oportunamente a los hoteles, restaurantes, y barcos cruceros de las areas
metropolitanas, en este caso de las ciudades de Columbia Britdnica, de Calgary,

Vancouver y Alberta.

http://www.oficinascomerciales.es/icex/cda/controller/pageOfecomes/0,5310,5280449 5304719 5287111 463
320 CA,00.html, fecha de consulta 09/11/2006

48



“Cuando hablamos de un producto como los champifiones, hay que recordar que
existe una gran variedad de consumidores. No sélo los consumidores canadienses,
sino también los inmigrantes asiaticos y los consumidores de alimentos naturales y
organicos asi como los vegetarianos son un nicho muy importante que puede

cubrirse”®®

Perfil del Consumidor

Ademas del consumo regular que puede tenerse dentro de restaurantes, tiendas de
autoservicio, y tiendas de especialidad, hay que reconocer que una importante parte
de los consumidores se compone tanto por la creciente poblacion asiatica, como por
aguellas personas que consumen alimentos organicos, naturales y vegetarianos en

mayor cantidad.

El mercado étnico de alimentos es también de gran importancia. Ha presentado un
desarrollo notable en toda la mezcla étnica y la constante migracion a este pais.
Dentro de los grupos con mayor crecimiento, se encuentran los chinos, sudasiaticos

y del medio oriente.

Las etnias que se encuentran en Canada de origen chino, del sur de Asia, y del
medio oriente consumen mas en restaurantes, cafeterias y tiendas especializadas

que en supermercados.

Hoy dia existe un creciente interés en aquellas comidas con ingredientes nutritivos

gue provean beneficios a la salud, tales como:

Fuentes animales
Fuentes vegetales
Aminoacidos

Grasas naturales
Fibra dietética
Pigmentos vegetales
Pigmentos animales
Antioxidantes

O O0OO0O0O0OO0OO0Oo

% |dem
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o Vitaminas
0 Minerales

Este tipo de ingredientes se conoce como nutracéuticos, y a pesar de que existe muy
poco conocimiento de ellos, el potencial que tienen para ventas futuras es muy alto,
por lo que aquellos productos que los contengan pueden tener una mayor
probabilidad de éxito que aquellos que no.

La decision de compra de productos frescos del consumidor canadiense se basa en
los siguientes factores:

Sabor: el 93% lo considera factor clave

Nutricion y salud: el 89% lo considera factor clave
Facilidad de preparacion: el 68% lo considera factor clave
Tiempo de preparacion: el 66% lo considera factor clave

Precio: 62% lo considera factor clave

Es preciso mencionar que el Champifibn es un producto que puede prevenir el
Cancer. Ademas, en las ciudades principales como Vancouver, Toronto y Québec
existen varias tiendas de especialidades étnicas que, debido a la creciente demanda
han tomado mayor importancia dia con dia.

3.5 Transportacién, Incoterms, Seguros

Cabe sefalar que en lo que se refiere al tiempo de vida en anaquel del
champifion, el cual es importante para determinar el transporte en el cual se va
enviar es aproximadamente de 5 a 8 dias, el transporte mas recomendado es el
avion, toda vez que en transporte terrestre tardaria en llegar a Canada alrededor de
7 dias y en via maritima alrededor de 10 dias.

Por tratarse de un producto perecedero muy delicado, lo mas recomendable para

que el producto llegue al consumidor final en éptimas condiciones, es que se
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transporte via aérea, en este caso dicho transporte es esencial toda vez que es uno

de los mas rapidos para desplazar productos perecederos.

Las ventajas del trasporte aéreo es su rapidez, seguridad y eficiencia es la mejor
opcion para transportar de México a Canada el Champifién, asi mismo el costo para
asegurar la mercancia disminuye, toda vez que las primas que se aplican en los

envios aéreos son menores a diferencia de otros transportes.

Asi mismo el transporte aéreo cuenta con contenedores refrigerados, los cuales
tienen una atmosfera controlada, para el caso del transporte del champifién permite
gue se conserve su calidad y sus nutrientes, el cual debe de ir aproximadamente a

una temperatura de 3° para que no se reduzca la pérdida de peso y agua.

Cabe sefalar que la linea aérea de salida aconsejable es:

Japan Airlines toda vez que tiene una ruta directa desde la Ciudad de México al
Aeropuerto de Vancouver que es el mas cercano a la Columbia Britanica donde se
trasladara el champifién, asi mismo cabe sefialar que dicha aerolinea cuenta con

sistema de refrigeracion.

Las salidas son martes y viernes a las 9:00 a.m. y llegada al aeropuerto de

Vancouver 12:30.
A continuacién se muestran las Aduanas de México, las cuales son aduanas

fronterizas (sur), aduanas fronterizas (norte), aduanas maritimas y aduanas

interiores.
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Mapa 2
Aduanas de la Republica Mexicana
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Fuente: http://www.aduanas.gob.mx/aduana_mexico/A Mapa_Aduanas.htm, fecha de consulta 23/11/2006

El champifidn se trasladara primero por via terrestre, saliendo de Guadalajara a la
Aduana del Aeropuerto Internacional de la Ciudad de México, ya que en este

aeropuerto salen los vuelos directos al aeropuerto de Vancouver.

Como se menciono anteriormente el champifidn se trasladara primero por via
terrestre se deben de cumplir con las condiciones 6ptimas para mantener la calidad
del champifién evitar que se oxide y llegue a nuestro destino final en déptimas
condiciones por lo que se menciona a continuacion las condiciones en las cuales se

deben de transportar los champifiones por via terrestre:

Condiciones de transporte recomendadas:
e Temperatura de transito deseada:0°C (32°F)

e Humedad relativa deseada 95%
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Punto de congelacién mas alto: -0.9°C (30.4°F)

“Los hongos frescos son altamente perecederos con una tiempo de durabilidad ante
de ser comercializados de aproximadamente una semana, bajo condiciones optimas.
Es imprescindible preenfriar los hongos después de la cosecha y controlar la
temperatura durante el transito. Los hongos se estropean facilmente y deben ser
manipulados con cuidado. Se debe evitar la humedad por condensacién o de otras
fuentes. Los hongos son sensibles al agua y pueden desarrollar manchas marrones y

pudrirse rapidamente si se mojan™®°.

Los costos de Logistica son:

El flete terrestre promedio de Guadalajara a la Ciudad de México es de $3,500.00
MN + IVA

Salida: Aeropuerto Internacional de la Ciudad de México

Flete: de la Ciudad de México a Vancouver es de 1.05 USD por Kg.
aproximadamente.

Pagos aproximados por:

Combustible 0.45 Centavos de dolar

Corte de guia $400.00 MN + IVA

Gastos del Agente Aduanal, los gastos correspondientes que cobra el agente
aduanal son: un porcentaje sobre el valor comercial que en exportacion es
aproximadamente .25%, la prevalidacion, el almacenaje e impuestos, pero como se
trata de una exportacion solo la cuenta de gastos del agente aduanal sera sobre el

valor comercial.

Incoterms
En el entorno del comercio exterior actual seria dificil realizar operaciones de
importacion y exportacion sin reglas aceptadas en el ambito internacional, que

sefalen las obligaciones y los derechos del comprador y del vendedor. (Ver Anexo 1)

% http://ww.ams.usda.gov/tmd2/spanishtruck.PDF, fecha de consulta 26/12/2006
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Actualmente dos grupos de términos prevalecen en las operaciones mundiales:
e Los INCOTERMS, abreviacion de International Commerce Terms de la
Camara de Comercio Internacional (CCl), y
e las Definiciones Revisadas del Comercio Exterior Norteamericano (RAFTD,
por sus siglas en inglés) de la Camara de Comercio de Estados Unidos de

Ameérica.

El objetivo principal de los INCOTERMS es establecer un conjunto de términos y
reglas de caréacter facultativo, que permitan acordar los derechos y las obligaciones
tanto del vendedor como del comprador en las transacciones comerciales
internacionales, por lo que se pueden utilizar en contratos de compraventa

internacional.

Los Incoterms regulan tres aspectos basicos relacionados con el lugar de entrega:

* Transferencia de riesgos entre comprador y vendedor,

* Costos a cuenta del comprador y vendedor, y

» Documentacion, tramites y gestion ante autoridades gubernamentales (por ejemplo:
aduanas) y agentes privados (por ejemplo: aseguradoras, transportistas,

maniobristas, alijadores, etc.)

Para le exportacién del champifion se usara el INCOTERM CIP (transporte y

seguro pagado hasta)

El vendedor (exportador) entrega la mercancia en el lugar convenido y hace el
despacho aduanal de exportacién, pero no el de importacion, ademas incluye bajo su
cargo y responsabilidad la contratacidon del seguro y el pago de la prima
correspondiente durante el transporte de las mercancias. Debemos indicar que este
seguro sélo tiene obligacién de ser de “cobertura minima”; si desea mayor cobertura
deberd ser pactado expresamente. Hay también que aclarar que el riesgo sigue
siendo por cuenta del comprador desde que la mercancia es entregada al

transportista, pero el vendedor tiene la obligacion de contratar el seguro al que
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hemos hecho referencia. Esta posicion de INCOTERM puede ser usada en cualquier

tipo de transporte, incluido el multimodal.

Para su uso se recomienda que se especifique el lugar de destino indicado o

convenido para la entrega de la mercancia

Obligaciones
El vendedor efectla el despacho de exportacion; contrata y paga el transporte

principal asi como el seguro hasta el lugar convenido.

El comprador soporta los riesgos inherentes a la mercancia desde que el vendedor la
entrega al primer transportista, asi como cualquier gasto adicional en transito (carga,

descarga, dafos en transito, etc.).

Seguros
Seguro de transporte de carga

“El seguro incluye una serie de coberturas para resarcir al asegurado por las
pérdidas o dafios materiales que sufran las mercancias durante su transporte por
cualquier medio o combinacién de medios. Lo debe contratar quien tenga interés en

la seguridad de los bienes durante su transporte al destino final”’°.

“Durante el transito de los bienes, se cubren los riesgos por pérdida total o parcial y
por dafilos materiales sufridos a causa de algunos de los siguientes siniestros:
incendio, explosion, hundimiento, colision, caida de aviones, volcaduras y
descarrilamiento”’*.

Si el cliente lo solicita de manera expresa, la cobertura puede ampliarse a otros
riesgos, como robo por bulto (total o parcial), contacto con otras cargas, manchas,

roturas, derrame, oxidacion y mojadura de agua.

" Ibidem, p. 47
™ |dem
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3.6 Embalaje

Es importante también establecer un estandar para el contenido en caja de
cada uno de los vegetales que se importan. Lo mejor es adoptar un peso fijo por caja

e indicar el numero de articulos o productos y su tamafio y peso aproximado.

Dependiendo de la densidad del producto, los embalajes utiles para el transporte
varian entre 1kg y 70 Kg., dependiendo de las necesidades de éste. En Canada se
manejan principalmente medidas de 20 a 25 kg. Es necesario que en todo momento
se protejan las caracteristicas nutrimentales y fisicas del producto, especialmente
porque en la apariencia de los hongos frescos se encuentra uno de los mayores

atractivos.

La funcion de los embalajes, es proteger el producto facilita su manejo e
identificacién en las diferentes etapas de la distribucion dentro de la cadena logistica.
Conformar una unidad que evite el choque entre si de la mercancia que contiene, por
lo que es indispensable mantener una amortiguacion adecuada dentro de los medios

de transporte a utilizar.

Requisitos de los embalajes

e Deben ser marcables, sefalizables o rotulables para poder identificarlo,
cuantificarlo y localizarlo.

e Cumplir las condiciones y requisitos que establecen las legislaciones medio
ambiental y fitosanitaria del pais de origen y pais destino.

e Ser lo mas ligero posible y a su vez, soportar la carga requerida.

e De preferencia deben ser reutilizable y, en un caso extremo incinerable para
cumplir las normas de embalaje residuable y de medio ambiente que rigen en

el pais destino.
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Sin lugar a dudas, el uso del embase y embalaje ha sido de gran importancia para el
desarrollo de la sociedad, ya que permiten la conservacion de productos de

consumo, principalmente alimentos frescos y procesados.

Sobre todo, los envases y embalajes han permitido la distribucion éptima de
productos hacia las regiones mas apartadas de un pais en cualquier parte del
mundo, haciendo posible que dichos productos lleguen sin ningun problema a los
diversos segmentos de la sociedad de manera econdémica y segura.

Para tener éxito en la logistica de exportacion, existen diferentes materiales y
técnicas de embalaje dependiendo del producto a envasar, de igual modo, el
embalaje tiene una participacién muy importante dentro de este ciclo exportador.

Los principales materiales utilizados para la elaboracion de envases y embalajes son

metal, papel y carton, plastico, vidrio y madera.

En el caso de los champifiones se exportaran a granel en cajas de cartén de largo
40cm, ancho 30cm. y alto 18cm en un contenedor refrigerado entre 2 y 3 grados de
temperatura en pallets de 90 cajas de 5 Kg. c/u, de tal manera que en dichas cajas

exista oxigenacion.

Fuente: Champifiones Monte Rey
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3.7 Restricciones y Regulaciones No Arancelarias para el Acceso al Mercado
Canadiense.

Las regulaciones y restricciones consisten en el establecimiento de medidas
que, como su nombre lo indica, regulan o restringen la entrada o salida del territorio
aduanero, de las mercancias que pudiesen incidir en aspectos primordiales de un
pais, tales como la seguridad nacional, el equilibrio ecoldgico, la salud humana,
animal y vegetal, entre otros, asi como también la de guardar el equilibrio de su

economia nacional.

Las Regulaciones no Arancelarias tienen como propoésito, salvaguardar la salud y la
seguridad humana, animal y vegetal, el equilibrio ecolégico y otras cuestiones
relacionadas con el bienestar humano y de lo que nos rodea; es decir, se establecen

como medidas de caracter preventivo.

Regulaciones No Arancelarias de Canada

Para exportar frutas y hortalizas frescas a Canada su principal interlocutor a nivel
gobierno canadiense, es la Agencia Canadiense de Inspeccion Alimentaria
(Canadian Food Inspeccion Agency), el gobierno de Canada reorganizo su sistema
de inspeccion de alimentos consolidando todos los servicios de inspeccion y
cuarentena en dicha agencia. Asi mismo se tendra que cumplir con los siguientes

procedimientos aduaneros:

Las operaciones de importacién tienen que ser realizadas por un importador
canadiense. Este debe poseer una licencia de la CFIA, lo que no sélo facilita los
tramites de importacion sino que permite, al exportador tener el derecho a los
servicios de la Junta de Arbitraje, rgano que ofrece un valioso servicio de solucién

de controversias.

“Para determinar si un importador posee licencia o no, puede dirigirse a cualquiera
de las oficinas de las Agencia (cuyo listado se muestra en la Parte V, en el caso de
acceso al mercado canadiense, de esta Guia) o consultar el Libro Azul (Blue Book,
Produce Reporter Co,) o el Libro Rojo (Red Book Credit Services, RBCS), lo que le
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permitira al exportador averiguar la clasificacion oficial del desempefio del importador

en cuestion”’?.

Se requiere llenar el Formulario de Confirmacion de Venta (Confirmation of Sale,
C.0.S.) por triplicado, firmarlo y presentarlo en el momento de la entrada de la
mercancia al Canada. La informacion contenida en el formulario se refiere a la
descripcion del producto, detalles de la venta, nombres y direcciones del comprador
y del vendedor, y evidencia de que el importador comprd o tenia un acuerdo para
comprar los productos agricolas. La principal razon de la existencia de esta
formalidad es prohibir la venta por consignacion, protegiendo con ello la estabilidad y
equidad del mercado canadiense. El uso correcto de los formularios de Confirmacion
de Venta se supervisa tanto en la frontera como en los locales del titular de la

licencia.

Asi mismo, “en tanto no se haya completado una evaluacion del riesgo de plaga, y
evitar un rechazo en la frontera, se recomienda a los exportadores mexicanos
tramitar el Certificado Fitosanitario Internacional, el que deben obtener en México, en
la Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion
(SAGARPA).""

Por su parte, la Canadian Agricultural Products Act establece en esta materia que,
para poder comercializar productos agricolas en el mercado canadiense, éstos

deberan, entre otros aspectos cumplir con las siguientes caracteristicas:

e No estar contaminados, lo que significa la presencia de cualquier quimico,
pesticida o cualquier otra sustancia no permitida, o que exceda los limites
prescritos en la Canadian Environmental Protection Act, The Food and Drugs
Act y the Pest Control Products Act

e Ser aptos para consumo humano

e Estar libres de insectos y otros seres vivos que puedan ser dafinos

"2 Banco Nacional de Comercio Exterior. Guia de Exportacién...op.cit., p.87
”® Ibidem, p. 89
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e Estar preparados en condiciones sanitarias de acuerdo a lo que se establece

en las Buenas Practicas Agricolas (BPA), es decir, reducir riesgos asociados al
manejo de abonos; manejo de aguas negras y residuales, sefialando que estos
productos agricolas no sean lavados con agua contaminada, para lo cual debera
usarse agua potable en el Ultimo lavado de los productos antes de ser
empacados; higiene de los trabajadores; condiciones de transporte y verificacion

del cumplimiento de los limites maximos de productos quimicos.

“En Canada se sigue un sistema voluntario en el cual enfatiza que el importador es
quien debe cerciorarse de que los productos importados sean examinados por
laboratorios competentes en el pais, para determinar si cumplen con los
requerimientos que marca la legislacion canadiense, tanto federal, provincial como

municipal”’.

Normas de Calidad

Algunos productos de importacion estan amparados por el Reglamento sobre Frutas
y Verduras Frescas (Fresh Fruit and Vegetable Regulations, FFVR) v,
consecuentemente, se debe respetar al menos la categoria minima establecida para
los productos canadienses, es decir, los estandares minimos (caracteristicas de

color, tamafio, etc.) que deben cumplir los productos exportados al Canada.

Leyes de Canada

Ley Canadiense de Productos Agricolas (Canada Agricultural Products Act ) tiene
como objeto el regular la importacidon, exportacion y comercio interprovincial de estos
productos, ademas de establecer los estandares y grados, registra los
establecimientos y los esquemas de los productos agricolas.

™ Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N.C. Banca de desarrollo Perfiles y Estudios de Mercado, Canada
perfil de Mercado de hongo Shiitake y Setas, México, 2001, p. 16
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Ley sobre Alimentos y Medicamentos (Food and Drugs Act an Regulations), esta
Ley establece los estdndares minimos de salud e higiene alimentaria y de

prevencion de fraude alimentario.

Ley de proteccion vegetal (Plant Protection Act and Regulation), la cual protege la

agricultura canadiense, de la introduccion de plagas y enfermedades vegetales.

Ley sobre Envasado y Etiquetado sobre Productos de Consumo (Consumer
Packaging and Labeling Regulations, CPLR), que establece los requisitos de

etiquetado y envasado de productos alimentarios.

Documentos necesarios para laimportacion a Canada de Champifiones
Para realizar la importacion a Canada se requiere la contratacion de un Custom
Broker quien apoyara al exportador mexicano al despacho aduanero, el cual le dira

que documentacién se requiere para dicha importacion.

La documentacion basica requerida para la oficina de aduanas de Canada es la

siguiente:

e Pedimento Importacién

e Dos copias del Manifiesto de Carga (the cargo control document) es usado
para reportar el cargamento a la llegada a la aduana de Canada.

e Dos copias de la Factura comercial, en la cual se debe de indicar el nombre
del comprador y del vendedor, pais de origen, precio, cantidad de mercancia y
descripcion de mercancia. Cabe sefalar que la aduana canadiense prefiere
usar su propio formato llamado Form A8A (Customs Cargo Control
Document). Una copia se entrega a la Aduana de Canada para reportar la
carga, otra copia se envia al exportador para informar el arribo de la
mercancia a destino, aunque se puede presentar cualquier factura comercial,
en la cual se indigue nombre del importador y exportador, pais de origen,

precio pagado o por pagar, descripcion y cantidad de la mercancia.
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e Dos copias de la Forma B3, que es usada para el pago de impuestos
aduaneros y otros impuestos. (Canada Customs Coding Form), en el cual se
describe nombre del importador y exportador, descripcion de la mercancia,
fecha, pais de origen, clasificacibn arancelaria, valor de la mercancia, se
recomienda que el Custom Broker asesore al exportador para el llenado de
dicha Forma.

e El importador canadiense debe poseer una Licencia de la Agencia
Canadiense de Inspeccion de Alimentos (CFIA)

e Certificado de Inspeccion, que indique que se han cumplido los requisitos
minimos de importaciéon canadienses con respecto a la calidad, etiquetado y
envasado, pero por ejemplo en el caso del champifion que sera empacado a
granel bajo exencion ministerial, se debera solicitar una inspeccion cuando el
producto entre a Canada.

e Formulario de Confirmacién de Venta, (Confirmation of Sale, C.0.S.) este
formulario debe ser presentado en el momento de la entrada a Canada, la
informacion incluida en este formulario consiste en la descripcién del producto,
detalles de la venta, nombres y direcciones del comprador y del vendedor, y
evidencia de que el concesionario comprd o tenia un acuerdo para comprar
los productos agricolas.

e Certificado Fitosanitario Internacional se tramita a través de la Secretaria de
Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion (SAGARPA) y
es aceptado, segun lo establecido en el Tratado de Libre Comercio de
América del Norte en su Articulo 714.

e Certificado de Origen del TLCAN (NAFTA), el cual es expedido por la

Secretaria de Economia en México, del cual se presenta copia legible.

En Canadad se pagan los impuestos en el Revenue Canada equiparable a la

Secretaria de Hacienda y Crédito Publico en México.
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“Existen programas especiales que permiten acelerar el paso de las mercancias a
través de la aduana. Uno de ellos es “Pre-Arrival Review System (PARS) el cual
permite realizar los tramites de documentacion antes de la llegada del producto; otro
de ellos es The Frequent Import Release System (FIRST), éste aplica para cuando

se realizan varias importaciones”’

Después de haber mencionado las regulaciones y restricciones no arancelarias que
se requieren para la exportacion del Champifién a Canadéa es importante sefialar asi

mismo el marco legal del Comercio en México.

™ Ibidem, p. 15y 16
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4. Marco Legal y Financiamiento

Una parte fundamental de la actividad del comercio internacional como tal, lo
constituye sin duda el marco juridico nacional aplicable a los intercambios
mercantiles de bienes y servicios a nivel externo, conocidos como importaciones y
exportaciones. En este sentido se comentan aquellas disposiciones juridicas
nacionales que inciden directamente en la actividad del comercio exterior, en

particular con la exportacion del Champifion.

4.1 Clasificacion Arancelaria del Champifién

La importancia del Sistema Armonizado es que permite conocer de manera
sistematizada, sencilla, explicita y precisa, la fraccion arancelaria de las mercancias
objeto de comercializacion, para evitar errores tanto en las transacciones

comerciales nacionales e internacionales.

Por lo que a continuacion se mencionan las fracciones arancelarias de México y
Canada, dicha fraccion arancelaria es la que nos da la pauta de las obligaciones

fiscales y juridicas a las que se tiene que enfrentar el exportador.

La fraccion arancelaria del Champifidn (Agaricus) en México se encuentra en la
Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importacién y Exportacidén publicada
en el Diario Oficial de la Federacién el 18 de enero de 2002 y su entrada en vigor fue
el 1° de abril de 2002, la fraccion arancelaria es la que se describe a continuacion:

“07 HORTALIZAS, PLANTAS, RAICES Y TUBERCULOS ALIMENTICIOS

0709 Las demas hortalizas (incluso “silvestres”) frescas o refrigeradas.
-Hongos y Trufas:

0709.51 -Hongos del género Agaricus.

0709.51.01 -Hongos del género Agaricus.
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Unidad de Medida: Kg.
Arancel de Exportacion: Exento

Regulaciones y Restricciones No arancelarias: No requiere” ®

“Para Canada, el documento oficial que contiene la Tarifa aplicable a los diferentes
paises se llama Customs Tariff Schedule, que también contiene la fraccion a 8
digitos de acuerdo con el Sistema Armoizado (Tariff item) ademas de un sufijo

estadistico (SS) para clasificar mas detalladamente los productos”’”.

o i Applicabble
o Description of Unit of . )
Tarif item SS MFN Tariff Preferential
Goods Meas )
Tariff
0709.51 - -Mushrooms of
the genus
Agaricus
8.43¢/kg but UST, CCCT,
0709.51.90 | 00 Other KGM not less than LDCT, MT,CT,
8.5% CRT: Free

Fuente: Customs Tarriff-Schedule

Cabe sefialar que una de las ventajas por el Tratado de Libre Comercio de América

del Norte, el arancel del Champifion para ambos paises esta exento.

4.1.1 Proyecto de Exportacion

Exportadores
“Los exportadores son las personas fisicas y morales que extraen mercancias
de comercio exterior del territorio nacional cumpliendo con el pago de las

contribuciones correspondientes y los requisitos aplicables para su exportacion, en

’® Base de Datos “Dia” version 7.0, TIGIE, Seccién de Exportacién. Ultima reforma 27 de noviembre de 2006
" Morales Troncoso, Carlos. Plan de Exportacion, Pearson Educacion, México, 2000, p.36
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Su caso, ya sea que la lleve consigo o las extraiga a través de un transportista o

empresa autorizada”’®.

Los exportadores a diferencia de los importadores, no estan obligados a estar

inscritos en un padron para actuar como tal ante las aduanas.

Las obligaciones del exportador en relacion al despacho aduanero de las
mercancias, éstas se tornan mas sencillas para la operacién aduanera en México,
quedando sujeto el exportador a los requisitos exigidos por las autoridades

aduaneras extranjeras del pais a donde son exportadas las mercancias.

Para la exportaciéon de mercancias al extranjero es necesario cumplir con una serie
de tramites que nos permitan llevar nuestro producto a los mercados internacionales,
por lo que es importante sefalar los requisitos necesarios y las leyes que rigen al

momento de la exportacion.

Realizar el Despacho de mercancias por conducto de Agente o Apoderado Aduanal
es necesaria la contrataciéon de sus servicios, el Agente Aduanal es una persona
autorizada por la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico, mediante una patente,
para que a nombre del exportador se presente el pedimento de exportacion ante la

aduana.

Cabe sefialar que para la contratacion de un Agente Aduanal existe un formato el
cual es denominado “Encargo conferido al agente aduanal para realizar operaciones
de comercio exterior o la revocacion del mismo”, para que el exportador designe a
gue agente aduanal le conferira dicho encargo se debera llenar un formato por cada
agente aduanal al que se le confiera o revoca el encargo, para realizar operaciones
de comercio exterior y asi mismo se debera sefalar la vigencia en que se deseé

termine la fecha del encargo (Ver Anexo 2).

"8 Trejo Vargas, Pedro. El Sistema Aduanero de México, SHCP, México, 2003, p. 51
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Los documentos que se anexan al pedimento los debe proporcionar el exportador a

su agente aduanal.

Los tramites y documentos que se requieren para la exportacion son:

Pedimento de Exportacién

El pedimento es un declaraciéon de efectos fiscales, y debe contener el régimen
aduanero, que en este caso es de exportacion definitiva, asi como las regulaciones y
restricciones no arancelarias que debe cumplir la mercancia, mismo que se presenta
a través del representante legal del importador o exportador, que es el Agente o
Apoderado Aduanal ante la autoridad aduanera, al efectuar el despacho aduanero; el
Agente Aduanal o Apoderado es el responsable del correcto llenado del pedimento,
la clasificacion arancelaria y el valor de la mercancia que le proporciona el

importador o exportado.

En el pedimento se debe sefalar el valor comercial de las mercancias, su
descripcion y clasificacion arancelaria, asi como el régimen aduanero al que se

destinaran que en este caso seria exportacion definitiva. (Ver anexo 3)

Determinar las contribuciones y realizar el pago en las instituciones
autorizadas.

e Estar dado de alta en el Registro Federal de Contribuyentes.

e Las exportaciones generan el pago del denominado Derecho de Tramite
Aduanero (DTA) el cual también debe de venir en el cuerpo del pedimento,
pero cabe sefalar que si se tiene un trato arancelario preferencial como es el

TLCAN existe el beneficio de no pagarse.

e Los documentos que comprueben el cumplimiento de regulaciones vy
restricciones no arancelarias a la exportacion, que se hubieran expedido de
acuerdo con la Ley de Comercio Exterior, siempre que las mismas se
publiquen en el Diario Oficial de la Federacion y se identifiquen en términos de

la fraccion arancelaria y de la nomenclatura que les corresponda conforme a

67



la tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importacion y de
Exportacion. Cabe sefialar que como se menciona anteriormente el
Champifion no requiere regulaciones y restricciones no arancelarias a la

exportacion.

El Articulo 36 de la Ley Aduanera sefiala los documentos con los que se debe
acompanfar el pedimento de exportaciéon al momento de su despacho, el cual indica
que se debe acompanar de:

Factura Comercial

Para fines aduaneros, en México es posible exportar sin factura, pero en el pais de
destino es necesario que todo embarque se ampare con una factura comercial. Esta
factura se presenta en original con firma autégrafa, en espafiol o en inglés. Dicha
factura comercial debe contener nombre del importador y exportador, valor de la
mercancia, cantidad de mercancia, precio unitario, fecha y descripciébn de la

mercancia.

Los documentos que comprueben el cumplimiento de regulaciones y restricciones no
arancelarias a la exportacion, que se hubieran expedido de acuerdo con la Ley de
Comercio Exterior, siempre que las mismas se publiquen en el Diario Oficial de la

Federacion.

Certificado de Origen TLCAN
“El cual es expedido por la Secretaria de Economia en México, para solicitar trato
arancelario preferencial, el cual debera ser llenado y firmado por el exportador o por
el productor y que ampare:
a) una sola importacion de un bien a su territorio; 0
b) varias importaciones de bienes idénticos a su territorio, a realizarse en un
plazo que no excedera doce meses, establecido por el exportador o productor

en el certificado”’. (Ver Anexo 4)

™ Diario Oficial de la Federacion, Tratado de Libre Comercio de América del Norte, 23 de diciembre de 1993
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Autorizacion Sanitaria para productos de origen vegetal

Es importante la solicitud de una Autorizacion sanitaria ante la Direccion General de
Sanidad Vegetal, de la Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca
y Alimentacion (SAGARPA), toda vez que la importacién de vegetales, productos o
subproductos, agentes patogénicos, queda sujeta a control mediante la expediciéon
de dicho certificado fitosanitario respectivo, por lo que se debe de requerir el
Certificado fitosanitario para la exportacion de vegetales, debido a que estos son
susceptibles de ser portadores de plagas, cabe sefalar que anteriormente se

menciono que se debe solicitar un Certificado fitosanitario internacional.

Lista de Empaque

La lista de empaque es un documento que permite al exportador, al transportista, a la
compafia de seguros, a la aduana y al comprador, identificar las mercancias y saber
gué contiene cada bulto o caja; por ello debe realizarse un empaque metédico, que

coincida con la factura.

Carta de instrucciones
En la cual, bajo protesta de decir verdad, girara instrucciones al agente aduanal para
que realice el despacho aduanero en forma clara y precisa.

Guia Aérea

Es el documento en el cual se indica la descripcién de la mercancia, el precio del
flete aéreo, la ruta que va a seguir, asi como otros cargos derivados del manejo de la
mercancia, que debe pagar ya sea el importador o el exportador, nombre y direccion
del remitente, nUmero de bultos, nombre y direccidén del destinatario o consignatario.
“El documento de transporte forma parte de la documentacién que se envia al
importador en el pais de destino. Los términos en el documento de transporte deben
coincidir con los de la carta de crédito o, en su caso, con los del contrato de

compraventa, la factura, lista de empaque”®°

8 Banco Nacional de Comercio Exterior S.N.C. Guia Basica del Exportador, 112 Edicién, México, 2005, p. 44
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4.2 Marco Legal

El Sistema Aduanero de México se relaciona con la normatividad, legislacion y
operacion, que regula la entrada al territorio nacional de mercancias de comercio
exterior y su salida del mismo, a través del control de las aduanas, por lo que se
puede decir que el Sistema Aduanero de México, se puede entender como el
conjunto de leyes, reglas, ordenamientos, principios y demas disposiciones e
instrumentos juridicos relacionados l6gicamente entre si que tienen como objeto
regular la entrada de mercancias de comercio exterior a nuestro pais o su salida del

mismo.

La politica econémica-comercial obliga a saber que el comercio exterior se encuentra
integrado por una serie de elementos economicos, politicos, sociales, juridicos y
operativos que se encuentran intimamente vinculados entre si y de los que depende

la realizacion de una importacion o una exportacion.

Del mismo modo, es necesario saber como el tipo de cambio, el producto interno
bruto y la balanza comercial afectan el disefio de la legislacion e impactan en la
logistica; y entender que las relaciones internacionales inciden en la celebracion de

tratados comerciales y su correspondiente impacto en el marco juridico nacional.

“El marco juridico del comercio exterior forma parte del sistema juridico, el cual se
conforma por el conjunto de normas y principios de derecho nacional e internacional
relacionados entre si, cuyo objetivo es regular directa o indirectamente el intercambio
de mercancias, servicios, capitales, entre México y los mercados internacionales,
incluyendo los métodos para la solucion de diferencias resultantes de dicho
intercambio. La principal fuente del sistema juridico mexicano se encuentra en la

Constitucién Politica de los Estados Unidos Mexicanos (CPEUM)™®!

8 Ibidem, p. 51
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4.2.1 Leyes Mexicanas

Una parte fundamental de la actividad del comercio internacional como tal, lo
constituye sin duda el marco juridico nacional aplicable a los intercambios
mercantiles de bienes y servicios a nivel externo, conocidos como importaciones y
exportaciones, por lo que se comentan las disposiciones juridicas nacionales que

inciden directamente en la dinamica actividad del comercio exterior.

Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos. El Articulo 131
constitucional nos sefiala que: “Es facultad privativa de la Federacién gravar las

mercancias que se importen o exporten”®?

“El Ejecutivo podra ser facultado por el Congreso de la Union para aumentar,
disminuir o suprimir las cuotas de las tarifas de importacion y exportacion, expedidas

por el propio Congreso, y para crear otras™®

Como se menciona anteriormente, es facultad privativa de la Federacion “gravar las
mercancias que se importen y exporten” o sea el establecer los impuestos
(contribuciones) a la importacion y exportacion de mercancias, esta facultad es del
Ejecutivo. Por lo que el segundo pérrafo del articulo 131 de la Constitucion nos lleva
a otra base juridica fundamental, o sea la Ley de Comercio Exterior; sin embargo
estd basada en el segundo parrafo del articulo 131 constitucional y es la que

establece cuales son estas facultades.

Ley de Comercio Exterior. Es el ordenamiento reglamentario del articulo 131 de la
Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos y como tal, ha sufrido
diversos cambios en la historia del comercio exterior mexicano, atendiendo desde

luego el sentido de la politica econémica del Gobierno Federal.

82 Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos, 139 Edicion, Editorial Porrua, México, 2002.
83 H
Ibidem
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En esta Ley se establecen facultades relacionadas con la imposicion de aranceles,
controles administrativos a la actividad de comercio exterior, ya que tales medidas se
establecen por el Ejecutivo Federal cuando se estime urgente con el objeto de
regular el comercio exterior, la economia del pais, la estabilidad de la produccion
nacional, o para alcanzar un fin benéfico en términos basicamente
macroecondémicos, aunque también por razones de seguridad nacional y salud. Este
tipo de controles se implementan mediante permisos previos, cupos, certificaciones,

autorizaciones de muy diversa indole (por ejemplo sanitarias, fitosanitarias).

Es en base a nuestra Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos y a la
Ley de Comercio Exterior en que queda claramente establecido que es el Ejecutivo
Federal el que tiene la facultad de establecer los impuestos (aranceles) a las
importaciones, asi como conducir las negociaciones comerciales internacionales que

normalmente llevan a la reducciéon de los aranceles.

Ley Aduanera. Esta Ley es considerada como el ordenamiento de mayor
importancia dentro de la legislacion aduanera, ya que establece derechos y
obligaciones a partir de las bases y principios establecidos en la Ley de Comercio
Exterior, ademas de regular la entrada y salida de mercancias del territorio nacional
asi como de los medios de transporte que las conducen y a las personas que

intervienen.

Por lo que se puede mencionar que en la Ley Aduanera se regula todo lo relacionado
con el Despacho Aduanero, y se sefialan los documentos necesarios para importar o
exportar, asi mismo se regulan las facultades de las autoridades aduaneras las
cuales deben de comprobar la importacion y la exportacion de mercancias, la
exactitud de los datos contenidos en los pedimentos, declaraciones o0

manifestaciones, el pago correcto de las contribuciones y aprovechamientos y el
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cumplimiento de las regulaciones y restricciones no arancelarias, es decir que todas

estas disposiciones se realicen de conformidad con la Ley en comento.

Ley de los Impuestos Generales de Importacion y Exportacién. Derivado de la
Ley Aduanera, en toda importacién y exportacion los productos deben de tener una
clasificacion arancelaria que nos va a dar los lineamientos que nuestra mercancia
debe cumplir, es decir a que regulaciones y restricciones no arancelarias se
encuentra sujeta nuestra mercancia, para determinar dicha clasificacion acudiremos

al Sistema Armonizado de Designacién de Mercancias.?*

La importancia de esta Ley es la codificacion de las mercancias con la finalidad de
que sean reconocidas por la autoridad aduanera mexicana y de los demas paises a

donde pretendamos importar o exportar.

Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacion. Los objetivos basicos de esta Ley
en cuanto a aspectos de comercio exterior consisten en establecer los requisitos
para la fabricacion e importacion de instrumentos para medir los patrones de medida,
asi como para fomentar la observancia de las Normas Oficiales Mexicanas aplicables

a productos de importacion.

De acuerdo con esto, resulta necesario que los productos nacionales que concurren
a los mercados internacionales cumplan determinadas especificaciones técnicas, por
lo que en algunos casos éstos deben cumplir obligatoriamente con la Norma Oficial

Mexicana (esta norma también se aplica a sus similares de importacion).

A su vez, el objeto basico de la Norma Oficial Mexicana es establecer las
caracteristicas y especificaciones que deben reunir los productos, materias primas y
procesos cuando puedan constituir un riesgo para la seguridad de las personas o

dafiar la salud humana, animal o vegetal, el ambiente o para la preservacion de

8 Sistema Armonizado de Designaciéon y Codificacién de Mercancias. Dicho sistema lo aplican

aproximadamente 150 paises firmantes de la Organizacion Mundial de Comercio

73



recursos naturales. De este modo, cuando un producto o servicio deba cumplir una
determinada Norma Oficial Mexicana, sus similares a importarse también deberan

cumplir las especificaciones establecidas en dicha norma.

Ley Federal de Sanidad Vegetal. La aplicacion de esta Ley corresponde al
Ejecutivo Federal por conducto de la Secretaria de Agricultura, Ganaderia,
Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion (SAGARPA) que es la encargada de

promover y vigilar la observancia de las disposiciones fitosanitarias.

Por lo que se refiere a su vinculacion con el comercio exterior, cabe apuntar que, de
acuerdo con este ordenamiento, la importacibn de vegetales, productos o
subproductos, agentes patogénicos, queda sujeta a control mediante la expedicidn
del certificado fitosanitario respectivo, por lo que se debe de requerir la Certificado
fitosanitario para la exportacion de vegetales, toda ves que los vegetales son

susceptibles de ser portadoras de plagas.

Ley General de Salud. La importancia que forma parte del comercio internacional de
esta Ley, es que regula lo referente a la regulacion sanitaria de importacion y
exportacion de alimentos, medicamentos, sustancias toxicas, bebidas alcohdlicas,
productos de perfumeria, belleza, aseo y estupefacientes que puedan ser un riesgo
para la salud, asi como los componentes que intervienen en los procesos de

elaboracion de estos.

La Secretaria de Salud es la encargada del control sanitario de los productos y
materias primas de importacion y exportacion, pudiendo identificar, certificar,
comprobar y vigilar, el @mbito nacional, la calidad sanitaria de los productos materia
de importacion y exportacion.

Ley del Impuesto al Valor Agregado. La importancia de la Ley del Impuesto al
Valor Agregado para efectos de Comercio Exterior radica en la determinacion de la

base y tasa de dicho impuesto en actos de importacion o exportacion.
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En el caso de exportaciones la tasa aplicable sera del 0% de acuerdo a lo

mencionado en el Articulo 29 de la Ley del IVA.

Ley Federal de Derechos. Es otra disposicion fiscal de trascendencia para el
comercio exterior, ya que consigna la obligaciéon de pagar el Derecho de Tramite
Aduanero (DTA), asi como otros rubros, que también causan derechos como el
almacenaje de mercancias en depdésito ante la aduana, o las cuotas que se pagan
por diversos servicios o tramites ante la autoridad aduanera, como podria ser la

autorizacion de apoderado aduanal.

Cabe mencionar que, en concordancia con disposiciones contenidas en el Tratado
de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) de conformidad con el Articulo 310
y Seccion A del Anexo 310.1, no se pagara el Derecho de Tramite Aduanero, es
decir cuando la mercancia se encuentre amparada con el Certificado de origen

respectivo.

Ley del Impuesto Sobre la Renta. Una disposicion basica relacionada con el
comercio exterior es la Ley del Impuesto Sobre la Renta que en su actual articulo 31
fraccion XV sefiala que seran deducibles para los efectos de tal impuesto las
adquisiciones de bienes de importacion y se compruebe que se cumplieron los
requisitos legales para su importacion definitiva.

Cabe mencionar que el importe de los bienes o inversiones sujetos a deducibilidad
acorde a lo anteriormente citado, no podra ser superior al valor en aduanas del bien
que se trate, asi mismo en lo que se refiere al efecto del Impuesto sobre la renta
(ISR) para las empresas exportadoras que tributan bajo el régimen de personas
morales, para efectos de la determinacion del ISR se determina de la acumulacion
total de sus ingresos en efectivo, es decir, las ventas, y se deducen de los mismos
los gastos autorizados, que en este caso serian los costos de venta de la mercancia
y el resultado seria ingresos menos gastos y se determinaria una tasa impositiva del

28%, de conformidad con el Articulo 10 y 17 del la Ley del Impuesto Sobre la Renta.
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4.2.2 Tratado de Libre Comercio de América del Norte

La importancia de la Constitucién Politica dentro del tema de los TLC's radica
en que es el ordenamiento legal que nos indica la forma en que los Poderes de la

Union participan en la celebracion de Tratados de los que México forma parte.

Es importante sefalar que los compromisos adquiridos por México a nivel
internacional como son los TLC’s son beneficio para los paises contratantes y para
México. Se puede mencionar que el origen de los tratados de libre comercio en
nuestros dias obedece al menos a tres circunstancias: la globalizaciéon de los
mercados, la competencia entre los paises por la captacion de capital y el cambio
tecnoldgico con la consecuente reduccion de costos en los sistemas informaticos y

de comunicaciones, asi como del transporte.

En este sentido el Tratado de Libre Comercio con América del Norte (TLCAN) es uno
de los Tratados mas importantes de los que México ha firmado el cual fue suscrito en
1992 y entr6 en vigencia a partir del 01 de Enero de 1994, el TLC se constituyo
segun el modelo del Tratado de Libre Comercio Estadounidense-canadiense, en
vigor desde 1989, por el cual fueron eliminados o reducidos muchos de los aranceles
existentes entre ambos paises. Tras varios afios de debate, el TLC fue aprobado en
1993 por las respectivas asambleas legislativas de Canada, México y Estados
Unidos. Exigia la inmediata suspension de los aranceles que gravaban la mitad de
las mercancias estadounidenses exportadas a Meéxico. Otros aranceles irian

desapareciendo progresivamente durante un periodo aproximado de 14 afos.

Asi mismo, el TLCAN se encuentra dentro de los Acuerdos de tercera generacion los
cuales se producen a partir de 1994 dentro de un contexto de negociaciones
multilaterales, América Latina cobra un nuevo protagonismo, toda vez que intensifica
sus relaciones con otros espacios del mundo, el TLCAN ofrece la posibilidad de

ampliacion a los demas paises y grupos de América Latina.
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“La novedad de estos Acuerdos es que se elaboran con base en la reciprocidad y el
interés comun, estableciéndose un nuevo modelo de “Asociacién” politica vy
econdémica y su objetivo ultimo a través de la profundizacién del dialogo politico y de
las relaciones econdmicas, es el establecimiento a mediano plazo de una zona de
libre comercio, sin excluirse propdsitos de cooperacion politica, cientifico-técnica y

cultural. Los mismos también incluyen una clausula democréatica”®.

“Los principales objetivos establecidos en el TLCAN fueron: (a) eliminar obstaculos al
comercio y facilitar la circulacion transfronteriza de bienes y de servicios entre los
territorios de las Partes; (b) promover condiciones de competencia leal en la zona de
libre comercio; (c) aumentar sustancialmente las oportunidades de inversion en los
territorios de las Partes; (d) proteger y hacer valer, de manera adecuada y efectiva,
los derechos de propiedad intelectual en territorio de cada una de las Partes.
Ademas, entre sus objetivos se definié el de promover las medidas necesarias para

su aplicacién, la solucién de controversias y la cooperacién trilateral futura”®.

“Dos condiciones centrales de cambio estructural en México que hicieron posible la
firma del TLCAN, y que ya se habian comenzado a aplicar, fueron la desregulacion y
la liberalizacion de la economia con una fuerte orientacién a la exportacion.1.- En
especial, la liberalizacién habia alcanzado a diversos sectores de la economia
mexicana, incluido el agropecuario. En efecto, ademas de que se insertd en la
dinamica de los precios internacionales, 2.- el sector agropecuario mexicano se ha
estado incorporando a los mercados externos mediante la liberalizacién, sobre todo a
raiz del TLCAN, 3.- Con la entrada en vigor de éste en enero de 1994, los sistemas
de cupos y permisos previos de importacion cedieron paso al comercio agropecuario
mediante tarifas arancelarias, (con tendencia a desaparecer) y algunas
salvaguardias. 4.- El TLCAN cubre por completo las fracciones arancelarias de los

productos agropecuarios (los capitulos 1 a 24, con excepcién del pescado y los

8 La politica de Cooperacion de la Unién Europea con la Comunidad Andina de Naciones, Aldea Mundo, Afio 5
No. 9, p. 57

http://www.agronet.gov.co/www/docs_agronet/2005112115143 perfil mercado NAFTA.pdf#search=%22des
gravaci%C3%B3n%20del%20champi%C3%B1on%20en%20el%20tlcan%22, fecha de consulta, 25/11/2006
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productos de pescado, y otras partidas y subpartidas del Sistema Armonizado de

Aranceles)™’.

Dentro de los productos agropecuarios se encuentra un grupo de gran apertura,
como la mayor parte de las semillas y frutos oleaginosos, las materias
albuminoideas, las hortalizas, algunos animales vivos, frutas y algodén. Este grupo
abarca a la mayoria de las partidas arancelarias agropecuarias. En particular llama la
atencién el contraste entre el primero de los grupos, con productos tradicionales y
poco comerciables en los tres paises del TLCAN, y los grupos restantes, con mas
productos comerciables (con excepcion del frijol y el maiz en México, por los cuales
los campesinos mexicanos han presionado a las autoridades buscando una

salvaguardia o un condicionamiento).

“La desgravacion agropecuaria con el TLCAN ha sido amplia, aunque hay claras
diferencias por categoria de productos. A pesar de que entre Canada y México y
entre Estados Unidos y Canada algunos se dejaron al margen, ello no ocurrié entre
Estados Unidos y Meéxico. Los productos excluidos del tratado entre Canada y

México son los lacteos, las aves, los huevos y los productos derivados del aztcar™®.

Como se sefialdé anteriormente, las exportaciones mexicanas de hongos a Canada
estan libres de arancel, pues le corresponde la categoria A la cual desgravo al

champifidn dejandolos libres de arancel completamente el 1° de enero de 1994.
4.3 Financiamiento
Para poder lograr un superavit en la exportacion de los productos agricolas de

México, es importante conocer las instituciones financieras para poder elegir cual nos

conviene y cual nos ofrece mayores beneficios a una tasa de interés baja.

8 Banco de Comercio Exterior, Comercio Exterior, No.3, VVolumen.56, México, Marzo 2006, p. 81
% Ibidem, p. 182
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“Con frecuencia la competitividad en la actividad exportadora exige contar con los
recursos econémicos suficientes para conquistar los mercados internacionales y

crecer en ellos”®.

Por ello, muchas empresas requieren tener mayor liquidez para producir y exportar
eficientemente, circunstancia que les hace requerir de financiamientos que estén a

su alcance en condiciones de un bajo riesgo.

“Poder contar con un crédito y utilizarlo convenientemente, puede traer a las
empresas beneficios economicos, legales y financieros que le permitirAn hacer
negocios mas solidos y rentables. Cuando se tienen méas recursos derivados de la
obtencién de un crédito, se comparte el riesgo, se podra pagar oportunamente a
proveedores y negociar mejores precios; sera posible pagar a los empleados en
tiempo y mantener su productividad y, en general, se tendra una mayor oportunidad
para producir, almacenar, transportar, negociar, vender y financiar las ventas de
exportacion. También se ampliar4 su oportunidad de importar, sustituir importaciones
o exportar. Adicionalmente, parte del costo de utilizar el crédito permite a las

empresas deducir sus pagos de impuestos™.

A continuacién se menciona a las Instituciones Financieras de la Banca de

Desarrollo®*
4.3.1 Nacional Financiera, S.N.C (NAFIN)
“Nacional Financiera, S. N. C. Institucion de Banca de Desarrollo tendra por

objeto promover el ahorro y la inversion asi como canalizar apoyos financieros y

técnicos al fomento industrial y en general, al desarrollo econémico nacional y

% Banco Nacional de Comercio Exterior. Guia Basica...op.cit., p.236
90

Idem
% Banca de Desarrollo o Banca de Segundo Piso.- Su objetivo es fomentar las actividades de determinados
sectores de nuestra Sociedad como son las agropecuarias, obras publicas e industrial. Dichas fuentes
representadas por los apoyos financieros que el gobierno federal proporciona directamente.
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regional del pais™?. Asi mismo apoya con financiamiento a las empresas que quieren
establecerse o hacer crecer su negocio, ofreciéndoles la capacidad econdmica,

capital de trabajo o adquirir activos fijos.

“La sociedad, con el fin de fomentar el desarrollo integral del sector industrial y
promover su eficiencia y competitividad, en el ejercicio de su objeto canalizara

apoyos Yy recursos y estara facultada para:

e Promover, gestionar y poner en marcha proyectos que atiendan necesidades
del sector en las distintas zonas del pais o que propicien el mejor
aprovechamiento de los recursos de cada region.

e Promover, encausar y coordinar la inversion de capitales.

e Promover el desarrollo tecnoldgico, la capacitacion, la asistencia técnica y el
incremento de la productividad.

e Ser agente financiero del Gobierno Federal en lo relativo a la negociacion,
contratacion y manejo de créditos del exterior, cuyo objetivo sea fomentar el
desarrollo econémico, que se otorguen por instituciones extranjeras privadas,
gubernamentales e intergubernamentales, asi como por cualquier otro
organismo de cooperacion financiera internacional.

e Realizar estudios economicos y financieros que permitan determinar los
proyectos de inversion prioritarios, a efecto de promover su realizacién entre
inversionistas potenciales.

e Fomentar la reconversion industrial, la produccién de bienes exportables y la
sustitucién eficiente de importaciones.

e Propiciar acciones conjuntas de financiamiento y asistencia con otras
instituciones de crédito, fondos de fomento, fideicomisos, organizaciones

auxiliares de crédito y con los sectores social y privado™.

% Lépez Olguin Manuel, Sistema Financiero Mexicano, Instituto Politécnico Nacional, ESCA, Santo Tomas,
México, 2005, p. 57
% Ibidem, p. 57, 58
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“Es la institucién que funge como agente de Gobierno Federal, para captar recursos
del extranjero a tasas de interés internacionales bajas. El objetivo de NAFIN, es
elevar la competitividad de las empresas micro, pequefias y medianas e inducir a la
especializacion en los procesos productivos para incrementar su participacion en el
mercado interno y de exportacion. La financiera brinda apoyo a la modernizacién y
adquisicién de tecnologia, la planeacion de procesos productivo, la instalacion de
laboratorios de investigacion, la subcontratacion para implantar tecnologias y el
establecimiento de programas de calidad. Cuenta con los servicios de promocion y
comercializacion para la participacion en feria, busqueda de mercados y técnicas de

publicidad y mercadotecnia™®.

4.3.2 Programas

Nacional Financiera apoya los retos a los que los empresarios se enfrentan
por ello, cuenta con programas de financiamiento, asesoria técnica, capacitacion e
informacion relacionada con el Comercio Exterior.
Creédito Pyme
“Crédito Pyme es un financiamiento para obtener capital de trabajo o adquirir activo

fijo para una empresa.

Beneficiarios
Son las micro, pequefias y medianas empresas que comienzan su actividad y

aguellas que estén ya constituidas, con 3 ejercicios fiscales en operacion.

Este financiamiento es apoyado con recursos de la Secretaria de Economia,

correspondientes, entre otros, al Fondo Pyme.

“NAFIN en materia Fiduciaria permite ofrecer el disefio y constitucion de
Fideicomisos acordes a las necesidades, o bien el empleo de modelos
preestablecidos que han sido utilizados de manera exitosa, tanto por empresas

privadas como por el sector publico.

% Ibidem, p. 59

81



Empresas Privadas

Fideicomisos para la bursatilizacién de Activos.

Fideicomisos AAA.

Gobierno Federal

Fideicomisos para el impulso de los mercados financieros y el fomento de las

pequefias y medianas empresas.

Gobiernos Estatales

« Fideicomisos para la participacion en el riesgo crediticio de las pequefas y
medianas empresas.

« Fideicomisos para la administracién de participaciones federales®”.

El financiamiento que se otorga es solamente para capital de trabajo e inversion en

activos fijos.
Financiamiento en Comercio Exterior

Nacional Financiera ofrece financiamiento en moneda extranjera a empresas
mexicanas, en términos y condiciones competitivas con respecto a las tasas de
interés y plazos que prevalecen en el mercado, con el objetivo de apoyarlas en sus

operaciones en el extranjero.

“Modalidades:

= A mediano plazo para importaciones con lineas globales de crédito,
para financiar importaciones de maquinaria, equipo, refacciones,
materias primas, insumos agroindustriales y servicios.

= A corto plazo para comercio exterior, para financiar operaciones de pre-

exportacion, exportacion, e importacidon de materias primas, insumos,

% |dem
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refacciones, productos agropecuarios, bienes de consumo, magquinaria

y equipo”®.
Beneficiarios

Empresas mexicanas micro, pequefias y medianas del sector industrial, comercial y

de servicios en todo el pais.

Credinafin

Nacional Financiera apoya con financiamiento para capital de trabajo, asi como para
maquinaria y equipo nuevo a las empresas mexicanas, principalmente a las
pequefias y medianas empresas que propongan las secretarias de desarrollo
econdémico de los gobiernos estatales y del Distrito Federal, que mantengan un

convenio de participacion vigente con Nacional Financiera para operar el esquema.

“En este esquema, Nacional Financiera participa con financiamiento equivalente a 10
veces la aportacion de recursos que realice el gobierno estatal interesado y la
Secretaria de Economia a un fondo de garantia a favor de NAFINSA, que servira
para respaldar a empresas pertenecientes a las entidades federativas de los

gobiernos aportantes™’.

Beneficiarios
Micro, pequefias y medianas empresas mexicanas de los sectores industria,
comercio y servicios, elegibles en este esquema de financiamiento, conforme a los

lineamientos establecidos en cada estado.

e Criterios de Elegibilidad
e Contar con experiencia minima de dos afios de haberse establecido

e No estar en quiebra técnica

% Comision Intersecretarial de Politica Industrial, http://www.cipi.gob.mx/html/body programas de apoyo.htm
fecha de consulta 15/12/2006
 1dem
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e No tener problemas en bur6 de crédito
e Contar con ventas de al menos $5 MDP anuales
e Contar con un aval u obligado solidario con solvencia moral y que demuestre

solvencia econdémica mediante relacion patrimonial

Costos al Beneficiario
Tasa: La tasa de interés se determina diariamente en relacién a la TIE® y se

mantiene fija durante todo el plazo del crédito.

Cabe sefialar que a partir de la toma de posesion de la presidencia de la Republica
por parte del Presidente Felipe Calderdn, se dio la fusion del Banco Nacional de
Comercio Exterior (Bancomext) y Nacional Financiera (NAFIN), con esta fusion se
dice que habra eficiencia operativa y crecimiento de la rentabilidad del banco
resultante, por lo que en este proyecto ya no se incluyen los programas de

financiamiento que otorgaba Bancomext.

Con la fusién de Bancomext y Nafin se compartiran areas como Tesoreria y de
administracion las cuales pudieran eficientizarse los costos, y acarrear mejores

perspectivas de rentabilidad, asi como un mayor perfil comercial.

“Se podra aprovechar que Nacional Financiera, ya llevo a cabo su reestructuracion y

cada vez es mas eficiente en términos de costos de operacion”®

4.3.3 Financiera Nacional Agropecuaria

“Financiera Nacional Agropecuaria en su caracter de institucion de banca de
desarrollo, prestara el servicio publico de banca y crédito con sujecion a los objetivos
y prioridades del sistema nacional de planeacion, especificamente del Programa

Nacional de Desarrollo y de los programas de alimentacion y de desarrollo rural

% TIIE: es una tasa de interés nacional, la cual es la Tasa de Interés Interbancaria de Equilibrio.
% http://www.eluniversal.com.mx/notas/398666.html, fecha de consulta 07/12/2006
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integral, para promover y financiar a las actividades y sectores que le son

encomendados en la presente Ley™®.

“FINNA, tendra por objeto el financiamiento a la produccién primaria, agropecuaria y
forestal, las actividades complementarias de beneficio, almacenamiento,
transportacion, industrializacién y comercializacion que lleven a cabo los productores

acreditados°®.

“FINNA, en el ejercicio de su objetivo estara facultada para:

e Procurar que los apoyos y recursos que canalice, propicien el desarrollo
integral de los productores acreditados.

e Promover y realizar proyectos que tiendan a satisfacer necesidades del
sector rural en las distintas zonas del pais o que propicien el mejor uso de
los recursos de cada region.

e Promover el desarrollo tecnolégico, la capacitacion y el incremento de la
produccion y de la productividad de las empresas del sector rural.

¢ Financiar la adquisicion de los insumos, maquinaria y equipo que requieren
los acreditados para sus actividades productivas con objeto de aprovechar
las condiciones del mercado.

e Actuar con el caracter de corresponsales de los bancos del propio Sistema

en las operaciones™.

4.3.4 Fideicomisos Instruidos en Relacion con la Agricultura (FIRA)

“Los Fideicomisos Instituidos en Relacion con la Agricultura (FIRA) son un
conjunto de fondos de fomento constituidos por el Gobierno Federal como
fideicomitente, en el Banco de México como fiduciario, con el fin de celebrar
operaciones de crédito y descuento y otorgar garantias de crédito, a las actividades

100 4pez Olguin, Manuel. Sistema Financiero...op.cit., p. 59
101

Idem
192 Ibidem, p. 60
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agricolas, ganaderas, avicolas, agroindustriales, forestales, pesqueras y otras
conexas o afines, o que se desarrollen en el medio rural; asimismo, fomentar el
otorgamiento de servicios de capacitacion, asistencia técnica y transferencia de

tecnologia a dichas actividades™.

4.3.5 Programas

“Los Fideicomisos que integran FIRA son:

Fondo de Garantia y Fomento para la Agricultura, Ganaderia y Avicultura
(FONDO)

e Fondo Especial para Financiamientos Agropecuarios” (FEFA);

e [Fondo Especial de Asistencia Técnica y Garantia para Créditos Agropecuarios
(FEGA)

e Fondo de Garantia y Fomento para las Actividades Pesqueras
(FOPESCA)"*™,

“Estos Fideicomisos forman parte del Sistema Bancario Mexicano y operan en
segundo piso por conducto de las Instituciones Financieras que estén autorizadas
para operar con FIRA, las cuales pueden otorgar créditos directamente al
beneficiario final o bien a otro intermediario para que éste los haga llegar a los
productores. Asimismo, FIRA otorga Subsidios a productores, organizaciones
econOmicas, intermediarios financieros o empresas de servicios especializados para
actividades de capacitacién, asistencia técnica, consultoria y transferencia de

tecnologia™®.

103 http://portal.fira.gob.mx/irj/portal, fecha de consulta, 22/12/2006
104 1dem
105 1 dem
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“FIRA tiene establecidos diversos programas de apoyo al Sector Rural y Pesquero.
Dentro de algunos de estos programas canaliza Subsidios que permiten obtener en
condiciones preferenciales créditos de avio en moneda nacional a productores de
bajos ingresos y créditos refaccionarios en moneda nacional para todo tipo de
productores, asi como Subsidios para la formacion de sujetos de crédito, actividades
de Fomento Tecnoldgico y para el desarrollo de la competitividad que fortalezcan

proyectos de inversién de los productores”.

4.3.6 Financiamiento de la Banca Privada
“Son créditos que se canalizan a la compra de bienes y servicios para
incrementar la produccién de la micro, pequefia, mediana y grande empresa
principalmente estan dirigidos a la:
- Compra de materias primas
- Compra de maquinaria y equipo

- Pago de pasivos™?’.

A continuacién se mencionan algunos bancos que otorgan Créditos para los fines

antes sefalados.

1% 1dem
197 6pez Olguin, Manuel. Sistema Financiero, p. 80
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HSBC

Producto*
Institucién

Tipo de institucion*
Garantia pyme*

Crédito a negocios equipamiento
HSBC

Banco

Si

Caracteristicas*

Estatus*
Cobertura*

Monto*

Plazo*

Tipo de tasa*

Tasa interés*
Comision*

Destino del crédito*
Mercado objetivo*

En operacion

Nacional

Desde 100,000 hasta 2 millones
18,24,30,36,48 meses

Fija

18%

2% por apertura

Maquinaria y equipo

Micro, pequefia y mediana empresa

Requisitos de acceso

Ventas minimas anuales*
Tiempo en operacion*
Garantia*

Régimen fiscal*

Referencias del buro de
crédito*
Informacién del aval*

36 millones anuales
1 afo
Garantia prendaria del bien financiado

Personas fisicas con actividad empresarial y
Personas morales

Sin antecedentes negativos

No aplica

Documentacion requerida

*

*

*

Fuente: http://www.pymes.gob.mx/extensionistas/MostrarProducto PUB.asp?interno=94 fecha de consulta 21/12/2006

Alta en S.H.C.P

Balance y estado de resultados
Solicitud requisitada
Comprobante de domicilio
Identificacion oficial

BBVA BANCOMER

CrediPyme Clasico

Credipyme Clasico es un Programa de Crédito para Pequefias Empresas y Personas
Fisicas con Actividad Empresarial, estandarizado de facil acceso, cubre las

necesidades de los clientes con productos de bajo riesgo, para Capital de Trabajo e
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Infraestructura, presentando diversos plazos que permiten al cliente el manejo de su
tesoreria.

Cuenta con tasas de interés fijas y diferentes plazos 12, 24 y 36 meses.

Linea de crédito en cuenta corriente que se dispone por medios electronicos para

apoyo a capital de trabajo.

Beneficios
e Solucion integral y estandar que satisface tus necesidades financieras sin

complejidades.

e Los pagos fijos, permiten planear a mediano plazo y mayor flexibilidad de
pago.

e Se cuenta para dar servicio con la Red de Negocios mas grande del mercado.
Caracteristicas
Tipo de Crédito. Para Capital de Trabajo Revolvente y Permanente, y para

Infraestructura.

Monto en Linea. Minima de $100,000 en el caso de Capital de Trabajo Revolvente

requiere de disposiciones minimas de $50,000.

Plazos.
e Capital de Trabajo Revolvente: 12 meses con disposiciones hasta de 90 dias.

e Capital de Trabajo Permanente e Infraestructura: 12, 24 y 36 meses.

Intereses

e Capital de Trabajo Revolvente: Fijos a 90 dias.

e Capital de Trabajo Permanente e infraestructura: Fijos.
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Tarjeta Negocios Bancomer

Caracteristicas

Estatus*
Cobertura*
Monto*
Plazo*

Tipo de tasa*
Tasa interés*
Comisiéon*

Mercado objetivo*

En operacion
Nacional

Desde $ 75 mil hasta $1 millon

Hasta 24 meses
variable

TIE + 8.32 Puntos porcentuales
Incluida en tasa de interés
Destino del crédito* Insumos, inventarios, enseres, etc.

Micro, pequefas y medianas empresas de los sectores
industria, comercio y servicios, no se requiere ser cliente del

banco

Requisitos de acceso

Ventas minimas
anuales*
Tiempo en
operacion*
Garantia*

Régimen fiscal*

Referencias del
Burd de Crédito*
Informacioén del
aval*

$75 mil mensuales

1 aho

Obligado solidario

Personas morales y personas fisicas con actividad empresarial

(régimen general de ley, intermedio y repeco)

Sin antecedentes negativos

Documentacion requerida

*

Solicitud de contrato requisitada
Acta constitutiva y poderes con datos de inscripcion en el
registro publico de la propiedad y el comercio

Original de estados financieros parciales del ejercicio y anuales
de los 2 ultimos ejercicios 6 estados de cuenta de cheques de

los dltimos 6 meses

Alta ante la S.H.C.P y cédula de identificacion fiscal
Comprobante de domicilio

Identificacion oficial de representantes legales y avales

Ultimos 6 estados de cuenta de cheques
Fuente: http://www.pymes.gob.mx/extensionistas/MostrarProducto PUB.asp?interno=94 fecha de consulta 21/12/2006
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Santander Serfin

Crédito pyme empresas en marcha

Caracteristicas*

Estatus*
Cobertura*

Monto*

Plazo*

Tipo de tasa*

Tasa interés*
Comisién*

Destino del crédito*

Mercado objetivo*

En operacion
Nacional

Individual desde $50 mil hasta $750 mil, simultaneos hasta $1

millén

Hasta 36 meses

Fija

TIE + 11.5 Puntos Porcentuales
incluida en la tasa de interés
Activo fijo

Micro, pequefias y medianas empresas de los sectores

industria, comercio y servicios, no se requiere ser cliente del

banco

Requisitos de acceso

Ventas minimas
anuales*
Tiempo en
operacion*
Garantia*

Régimen fiscal*

Referencias del buro

de crédito*

Entre $1 millon y $20 millones anuales

1 afio en operacién (empresas en marcha)

Obligado solidario
Personas morales y personas fisicas con actividad
empresarial (sélo régimen general de ley)

Sin antecedentes negativos

Informacidén del aval*No Aplica

Documentacion requerida

*

Solicitud de crédito requisitada

Acta constitutiva y estatutos sociales actualizados con datos
del r.p.p. (registro publico de la propiedad)

Dos ultimos estados financieros anuales y un estado parcial
reciente (no mayor a 60 dias)

Alta ante la s.h.c.p. o cédula de identificacion fiscal
Identificacion oficial vigente

Declaracion anual de los dos ultimos ejercicios fiscales

Fuente: http://www.pymes.gob.mx/extensionistas/MostrarProducto PUB.asp?interno=94 fecha de consulta 21/12/2006

Estos son algunos financiamientos bancarios que podrian servir para apoyar a

nuestro proyecto de exportacion.
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4.4 Sistemas de Pago Internacional

Uno de los puntos mas importantes para el éxito de las operaciones de
comercio internacional es seleccionar la forma mas adecuada para recibir o efectuar
los pagos en las transacciones comerciales. Por lo general, los involucrados en una
operacion de este tipo se encuentran en paises diferentes y por lo mismo pueden
presentarse grandes diferencias, como en lo legal que regula a cada pais.

Por tal situacion, las empresas u hombres de negocios que tengan o deseen tener
negocios con el exterior, ya sea para vender sus productos o para importar alguna
maquinaria necesaria para elaborarlos, deben tomar en cuenta qué forma de pago

les conviene para asegurarse de que recibiran o realizaran el pago a tiempo.

“En el comercio internacional se cuenta con varias formas para realizar o recibir los
pagos de las mercancias. En forma muy general, algunas de ellas son las siguientes,
clasificadas por su nivel de seguridad:

[ Cheque
Bajo

Giro bancario
" Orden de pago

Nivel de sequridad < Medio y
Cobranza bancaria internacional

-
Alto Carta de crédito

La seleccion de la forma de pago puede irse ajustando por el mayor o0 menor nivel de
experiencia y confianza que, de manera reciproca se van teniendo las partes,
cuando han tenido la oportunidad de comerciar entre si en repetidas ocasiones y, por
lo tanto, conocen su seriedad en el cumplimiento de sus compromisos, asi como su

solvencia moral y econdmica™.

1% Banco Nacional de Comercio Exterior. Guia Bésica ...op.cit, p. 196
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Cheques

“No es raro que en algunas operaciones de comercio internacional se convenga en
que los pagos se efectien con cheques, porque se tiene la confianza de que se
cobraran sin dificultad; sin embargo, esa orden de pago solo serd cumplida por el
banco si los fondos disponibles en la cuenta, en el momento de presentacion del
cheque, alcanzan a cubrir el importe respectivo, y la firma de quien lo suscribe es

idéntica a la que el banco tiene como autorizada en sus registros™.

“Las empresas o0 las personas fisicas que reciben cheques con cargo a los bancos
establecidos en el extranjero, dificilmente podran estar seguras de si la cuenta que
los respalda existe o tiene los fondos suficientes, o bien, si quien firma el documento

est4 autorizado para hacerlo™*.

Si el exportador decide aceptar esta forma de pago, debera prestar mucha atencion

a lo siguiente:

0 Que el documento no presente enmendaduras o alteraciones
0 Que las cantidades anotadas con numero y con letra coincidan

0 Que el nombre del beneficiario se anote correctamente

Giro bancario

“El giro bancario es un cheque expedido por un banco a cargo de otro banco, que se
liuida cuando se compra. Esto ha originado que al giro bancario se le considere
como “un cheque perfeccionado”, ya que al haber sido liquidado por el ordenante en
el momento de su compra, elimina la posibilidad de que no sea pagado al

beneficiario por falta de fondos™**.

199 Ipidem, p. 196, 197
19 1dem, p. 197
11 1 dem
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Otras de las ventajas del giro bancario son las siguientes:

o No pueden ser cobrados por terceros, puesto que los bancos solo los
reciben para abono en cuenta.

0 Se pueden emitir casi en cualquier divisa.

0 Se compra en cualquier banco, pues no se requiere ser cuentahabiente.

0 Son nominativos, ya que no se expiden giros al portador.

Orden de Pago

“El uso del cheque o del giro bancario implica que el comprador debe de enviarlos
fisicamente al vendedor por correo 0 por mensajeria con el consecuente riesgo de
robo o extravio. Este inconveniente se elimina con la orden de pago, en virtud de que
es una operacion que se establece directamente entre un banco local y un banco
foraneo con el que el primero mantiene relaciones de corresponsalia, para que se
deposite cierta cantidad de recursos en la cuenta del vendedor por orden del

comprador™*?,

“Las partes que intervienen en este tipo de operaciones son:

o Ordenante: La persona que compra la orden de pago.

o Banco Ordenante: El que vende la orden de pago y recibe en sus
ventanillas el importe de la orden de pago.

o0 Banco Pagador: El que acepta efectuar el pago mediante el depésito a uno
de sus cuentahabientes.

o0 Beneficiario: La persona que recibira en su cuenta el importe.

El ordenante inicia los tramites en un banco de su localidad llenando un formato en el
que anota:
La cantidad y la divisa de la orden de pago,

los datos completos del banco pagador,

112 1 dem
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el nimero de la cuenta en la que deberan abonar los fondos y

el nombre y el domicilio completos del beneficiario™**3.

Con esa informacion, el banco ordenante transmitird al banco pagador el mensaje

respectivo para que se abonen los fondos en la cuenta del beneficiario.

Al igual que en el caso del giro bancario, lo mas aconsejable es que el exportador no
embarque la mercancia hasta que no verifique que los fondos respectivos estén

acreditados en su cuenta.

Cartas de Crédito

“Es un instrumento de pago mediante el cual un banco (banco emisor) a peticion de
un cliente (comprador) se obliga a hacer un pago a un tercero (vendedor/beneficiario)
0 a aceptar y pagar letras de cambio libradas por el beneficiario, contra la entrega de
documentos siempre y cuando se cumplan con los términos y condiciones de la

propia carta de crédito™**.

Tiene una gran utilizacibn en la practica moderna, la carta de crédito se ha
convertido en un pilar fundamental del comercio internacional; en otras palabras: en
una verdadera institucion, pues entre las diferentes formas de pago es la que sin
duda brinda mayor seguridad a las partes: al exportador de que cobrara en su plaza

y al importador de que recibira la mercancia en el lugar acordado.

4.5 Apoyos ala Comercializacion

Los programas de Fomento a la comercializacion por parte de la Secretaria de
Economia apoyan a la pequefia y mediana empresa para promover las
exportaciones mexicanas en el extranjero y las empresas se puedan desarrollar

dentro del comercio exterior y poder obtener recursos del exterior se encuentran:

13 1dem

14 1pidem, p. 199
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4.5.1 Programa de Importacion Temporal para Producir Articulos de
Exportacion (PITEX)

El Programa de Importacién Temporal para Producir Articulos de Exportacion
(PITEX) es un instrumento de promocion a las exportaciones mediante el cual se
permite a los productores de mercancias destinadas a la exportacion, importar
temporalmente diversos bines para ser utilizados en la elaboracion de productos de
exportacion, sin cubrir el pago del impuesto general de importacion, del impuesto al

valor agregado, y de las cuotas compensatorias, en su caso.

Los Beneficiarios de este Programa se pueden citar:
1.- Las personas morales productoras de bienes no petroleros establecidas en el

pais que exporten directa o indirectamente, y

2.- Las empresas de comercio exterior (ECEX), con registro vigente expedido por la
Secretaria de Economia, mismas que podran suscribir un programa PITEX en la

modalidad de proyecto especifico de exportacion.

Los Beneficios de este programa son:

El Programa PITEX brinda a sus titulares el beneficio de importar temporalmente,
libre del impuesto general de importacion, IVAy, en su caso, cuotas compensatorias,
diversos bienes para ser incorporados y utilizados en el proceso productivo de

mercancias de exportacion

Estos bienes estan agrupados bajo 5 categorias las cuales son:
- Materias primas, partes y componentes que se destinen totalmente a integrar
mercancias de exportacion.
- Envases, empaques, contenedores y cajas de trailers que se destinen

totalmente a contener mercancias de exportacion.
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- Combustibles, lubricantes, materiales auxiliares, refacciones y equipo que se
consuman dentro del proceso productivo de la mercancia de exportacion.

- Magquinaria, equipo, instrumentos, moldes y herramental duradero destinado al
proceso productivo y equipo para el manejo de materiales relacionados
directamente con los bienes de exportacion.

- Aparatos, equipos y accesorios de investigacion, seguridad industrial, control
de calidad, comunicacion, capacitacion de personal, informética y para la
prevencion y control de la contaminacion ambiental y otros vinculados con el

proceso productivo de los bienes de exportacion.

Los titulares del programa PITEX que cumplan con los compromisos de exportacion
podran solicitar, durante su vigencia, la autorizacidbn de nuevas importaciones
temporales de bines incluidos en cualquiera de las categorias citadas al amparo de

los mismos.

4.5.2 Programa de Maquila de Exportaciéon

El Programa de maquila de Exportacion es un instrumento mediante el cual se
permite a los productores de mercancias destinadas a la exportacion, importar
temporalmente los bines necesarios para ser utilizados en la transformacion,
elaboracién y/o reparacion de productos de exportacion, sin cubrir el pago de
impuestos de importacion, del impuesto al valor agregado y, en su caso, de las
cuotas compensatorias. Asimismo, para realizar aquellas actividades de servicio que

tengan como finalidad la exportacion o apoyar a ésta.

Los Beneficiarios del Programa de Maquila son los siguientes:

El Programa de Operacion de Maquila se otorga a las personas morales residentes
en el pais en términos del articulo 9°, fraccién I, del Cédigo Fiscal de la Federacion,
gue cumplan con los requisitos previstos en el Decreto para el Fomento y Operacion
de la Industria Maquiladora de Exportacion, publicado en el Diario Oficial de la

Federacion el 1° de junio de 1998, y sus reformas del 13 de noviembre de 1998, 30
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de octubre y 31 de diciembre del 2000 y 12 de mayo y 13 de octubre de 2003, y

demas disposiciones aplicables en la materia.

Beneficios

El Programa de Maquila brinda a sus titulares la posibilidad de importar
temporalmente libre de impuestos a la importacion y del IVA, los bines a ser
incorporados y utilizados en el proceso productivo de mercancias de exportacion, o

para la prestacion de servicios en apoyo a la exportacion.

Estos bienes estan agrupados bajo las siguientes cuatro categorias:

- Materias primas, partes y componentes, materiales auxiliares, envases,
material de empaque, combustibles y lubricantes que se utilicen en el proceso
de produccion de las mercancias de exportacion.

- Contenedores y cajas Trailer

- Herramienta, equipos y accesorios de investigacion, de seguridad industrial y
productos necesarios para la higiene, asepsia y para la prevencion y control
de la contaminacion ambiental de la planta productiva, manuales de trabajo y
planos industriales, asi como equipo de telecomunicacién y computo y

- Maquinaria, aparatos, instrumentos y refacciones para la realizacion del
proceso productivo, equipo de laboratorio, de medicion y de prueba de los
productos y los requeridos para el control de calidad, para capacitacion del
personal, asi como equipo para el desarrollo administrativo de la empresa,

éste ultimo cuando se trate de instalacion de nuevas plantas industriales.

4.5.3 Fomento de la Industria Manufacturera, Maquiladora y de Servicios de
Exportacion (IMMEX).

Cabe seinalar que el Gobierno Federal publico el nuevo Decreto para el
Fomento a la Industria de Exportacion, “Decreto para el Fomento de la Industria
Manufacturera, Maquiladora y de Servicios de Exportacion” (Decreto IMMEX), el cual

fue publicado el 1° de noviembre de 2006.
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Se puede decir que la finalidad de dicho programa es de reducir los costos de
transaccion y responder mejor a las expectativas de las empresas vinculadas a los
mercados de exportacion, ademas de permitirles adoptar las nuevas formas de
operar y hacer negocios que se presentan en industrias 0 sectores tan dinamicos,
como el manufacturero y el de servicios de exportacion. Los puntos mas importantes

son los siguientes:

e ‘“Flexibilizar el marco juridico que regula las operaciones de comercio exterior
gue realizan las empresas establecidas en México, precisado los factores de
cumplimiento y simplificandolos, a fin de adaptar el esquema IMMEX a la
operacion de las empresa, lo que les permitird adoptar las nuevas formas de
operar y hacer negocios que se presentan en una industria tan dinamico como
lo es la de la manufactura y los servicios de exportacion.

e Al establecer esquemas de control electrénico, se libera al particular del costo
gue implica el monitoreo de sus operaciones de comercio exterior y la
autoridad es la que asumira ese costo. Con esta tipo de controles, la autoridad
elevara su capacidad de fiscalizacion.

e EIIMMEX les ofrece a las MIPYMES la oportunidad de integrarse al mercado
de exportacion gracias a la modalidad de terciarizacion y los esquemas de
submanufactura, con lo que participarian en un mercado que tenderia a ser de

competencia perfecta™?*>.

Con el IMMEX se sientan las bases para vincular a la industria manufacturera y de
servicios con el resto de la economia y desarrollar la planta productiva del pais,

particularmente a las empresas de menor tamano.

“Que ante la convergencia de ambos esquemas, es necesario eliminar las
diferencias “artificiales” que hay entre uno y otro y consolidarlos en un solo
instrumento, con lo que se generan ahorros para el Gobierno Federal al administrar y
fiscalizar un esquema Unico; se otorgard trato igualitario a las empresas en términos

del impuesto al valor agregado y garantizara a las maquiladoras neutralidad fiscal en

115 Secretaria de Economia http://www.economia.gob.mx/index.jsp?P=2773 fecha de consulta 26/12/2006
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términos del impuesto sobre la renta; y se reducira el nimero de tramites ante el
Registro Federal de Tramites y Servicios, ya que actualmente son 29 para Maquila y
PITEX y con el nuevo esquema serian solamente 16"**°; por lo que se menciona
anteriormente se puede decir que es una buena opcion para los exportadores toda
vez que se van a simplificar muchos tramites y un gran beneficio en lo que se refiere

a impuestos.

4.5.4 Empresas de Comercio Exterior (ECEX)

Las empresas de Comercio Exterior o Comercializadoras (ECEX) son
necesarias en las actividades de promocion de la exportacién. Estas empresas
realizan estudios de las necesidades de los mercados para poder desarrollar

productos altamente competitivos a nivel internacional como nacional.

El objetivo principal de las Empresas de Comercio Exterior es promover las

exportaciones de mercancias de empresas productoras pequefias y medianas.

Beneficiarios

Empresas que se dediquen Unicamente a la comercializacion de productos en el
exterior, que cumplan con los requisitos previstos en el Decreto para el

establecimiento de Empresas de Comercio Exterior.
Beneficios

Expedicion automética de la constancia de Empresas Altamente Exportadoras
(ALTEX), que le garantiza la devolucion inmediata de sus saldos a favor de impuesto

al valor agregado (IVA)

Autorizacion, en su caso, de un Programa de Importaciéon Temporal para Producir

Articulos de Exportacion (PITEX) en su modalidad de proyecto especifico.

18 Diario Oficial de la Federacion de fecha 01/11/2006, primera seccién, p. 19
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Descuento del 50% en el costo de los productos y servicios no financieros que

Bancomext determine.

Asistencia y apoyo financiero por parte de Nacional Financiera para la consecucion
de sus proyectos, asi como servicios especializados de capacitacion y asistencia
técnica. Este beneficio se otorgara tanto a las empresas ECEX como a sus

proveedores.
Modalidades

e Consolidadora de Exportacion. Persona moral cuya actividad principal sefialada
en su acta constitutiva sea la integracion y consolidacion de mercancias para su
exportacion, que cuente con un capital social suscrito y pagado minimo de
2,000,000 de pesos y que realice exportaciones de mercancias de cuando menos
cinco empresas productoras.

e Promotora de Exportacion. Persona moral cuya actividad principal sefialada en su
acta constitutiva sea la comercializacion de mercancias en los mercados
internacionales, que cuente con un capital social suscrito y pagado minimo de
200,000 pesos y que realice exportaciones de mercancias de cuando menos tres

empresas productoras.

4.5.5 Empresas Altamente Exportadoras (ALTEX)

El programa de Empresas Altamente Exportadoras (ALTEX) es un instrumento de
promocién a las exportaciones de productos mexicanos, destinado a apoyar su

operacion mediante facilidades administrativas y fiscales.

El programa de Empresas Altamente Exportadoras (ALTEX), que fue establecido
en 1990, ha sido un instrumento eficaz en la eliminacion de obstaculos
administrativos a favor del sector industrial, lo cual ha beneficiado no sélo en la
simplificacion de tramites, sino en mayor liquidez para este sector de la economia

mexicana.
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Derivado de la concertacion entre la Secretaria de Economia y la Secretaria de
Hacienda y Crédito Publico y que es considerado como uno de los logros mas
importantes para este programa, es que las empresas ALTEX obtienen la devolucion
de saldos a favor del IVA por concepto de exportaciones en un plazo aproximado de
5 dias habiles. Adicionalmente, este programa ofrece otros beneficios, dentro de los
cuales se encuentra el acceso gratuito al Sistema de Informacién Comercial

administrado por esta Secretaria.

Beneficiarios:

e Las personas fisicas o morales establecidas en el pais productoras de
mercancias no petroleras que demuestren exportaciones directas por un valor de
dos millones de ddlares o equivalentes al 40% de sus ventas totales, en el
periodo de un afio.

e Las personas fisicas o morales establecidas en el pais productoras de
mercancias no petroleras que demuestren exportaciones indirectas anuales
equivalentes al 50% de sus ventas totales.

e Las empresas de comercio exterior (ECEX), con registro vigente expedido por
esta Secretaria.

e Los exportadores directos e indirectos podran cumplir con el requisito de
exportacion del 40% o dos millones de ddlares, sumando los dos tipos de
exportacion. Para tal efecto, de las exportaciones indirectas Unicamente se

considerara el 80 por ciento de su valor.
Beneficios:

Devolucién de saldos a favor del IVA, en un término aproximado de cinco dias

habiles;

Acceso gratuito al Sistema de Informacién Comercial administrado por la SE;
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Exencion del requisito de segunda revision de las mercancias de exportacion en la
aduana de salida cuando éstas hayan sido previamente despachadas en una aduana

interior, y

Facultad para nombrar a un apoderado aduanal para varias aduanas y diversos

productos.

Para gozar de dichos beneficios, los usuarios de este programa deberan presentar,
ante las Dependencias de la Administracién Publica Federal correspondientes, una
copia de la Constancia ALTEX expedida por esta Secretaria y, en su caso, la

ratificacion de vigencia.
4.6 Apoyos para la Excepcion Fiscal

El objetivo principal de este tipo de apoyos es devolver a los exportadores el
valor del impuesto general de importacién pagado por bienes o insumos importados
gue se incorporan a mercancias de exportacion o por las mercancias que se

retornan en el mismo estado o por mercancias para su reparacion o alteracion.

4.6.1 Devolucién de impuestos de importacion a los exportadores (Drawback)

El Programa de Devolucién de Impuestos de Importacion a los Exportadores,
permite a los beneficiarios recuperar el impuesto general de importacion causado por
la importacion de insumos, materias primas, partes y componentes, empaques y
envases, combustibles, lubricantes y otros materiales incorporados al producto
exportado o por la importacion de mercancias que se retornan en el mismo estado o

por mercancias para su reparacion o transformacion.

El monto de la devolucién se determina tomando como base la cantidad pagada por
concepto del impuesto general de importacion en moneda nacional entre el tipo de
cambio del peso con respecto al dolar de los Estados Unidos de América vigente a la
fecha en que se efectuo dicho pago. El resultado de esta operacion se multiplica por

el tipo de cambio vigente de la fecha en que se autoriza la devolucion.
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El monto de los impuestos de importacion devuelto es depositado por la Secretaria
de Hacienda y Crédito Publico en la cuenta del beneficiario del programa,

establecida en alguna de las instituciones bancarias autorizadas.

El monto de los impuestos de importacion devuelto es depositado por la Secretaria
de Hacienda y Crédito Publico en la cuenta del beneficiario del programa,
establecida en alguna de las instituciones bancarias autorizadas. El Tratado de Libre
Comercio de América del Norte (TLCAN) establece a partir del octavo afio de su
vigencia (2001), la modificacibn de los mecanismos de devolucion de aranceles
(DRAWBACK) en los paises miembros, con el fin de evitar la distorsiébn de las

preferencias arancelarias acordadas en el marco del mencionado Tratado.

Beneficiarios

Las personas morales residentes en el pais, que cumplan con los requisitos
previstos en el Decreto que establece la Devolucidon de Impuestos de Importacion a

los Exportadores.

4.6.2 Cuenta Aduanera

Para las empresas que no cuentan con un programa de fomento como PITEX
o Maquila y exporten directa o indirectamente productos elaborados a partir de
insumos importados, se presenta la opcién del pago de impuestos de importacion
mediante el mecanismo de Cuenta Aduanera que le permitirA recuperar los
impuestos de importacién pagados, por los insumos que fueron incorporados a los

productos efectivamente exportados.
4.6.3 Devolucion y Compensacion del IVA

Cuando se trate de exportaciones, el exportador de bines o servicios calculara
el impuesto aplicando la tasa 0% al valor de la enajenacion o prestacion de servicios,
también procedera el acreditamiento cuando las empresas residentes en el pais
exporten bienes tangibles para enajenarlos o para conceder su uso o goce en el

extranjero.
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La devolucion en el caso de exportacion de bienes tangibles procedera hasta que la
exportacion se consume. Esto de conformidad con el Articulo 30 de la Ley del

Impuesto al Valor Agregado.
4.7 Apoyos para la Promocion

Los apoyos de Promocion estan dirigidos a consolidar la presencia de las empresas
mexicanas en los mercados tradicionales y a diversificar las exportaciones hacia

nuevos mercados.

4.7.1 Ferias Mexicanas de Exportacion (FEMEX)

Las ferias y exposiciones de productos de exportacién son eventos efectivos
de promocién de exportaciones y generan importante derrama de divisas en las

comunidades donde se ubican.

El Programa de Ferias Mexicanas de Exportacion (FEMEX) es un instrumento de
promocion destinado a fomentar la realizacion de ferias en el pais que promuevan la

exportacion de mercancias mexicanas a los mercados internacionales.

La Secretaria de Economia otorga la certificacion FEMEX, que brinda a sus titulares
la posibilidad de acceder a apoyos financieros, facilidades administrativas y de

promocion.

El fundamento juridico del programa se encuentra establecido en el Decreto para el
Fomento de Ferias Mexicanas de Exportacion, publicado en el Diario Oficial de la
Federacion del 11 de abril de 1997.

Beneficiarios

o Personas fisicas o morales organizadoras de ferias que se celebren en el pais
y que tengan como objetivo fundamental la promocién de exportaciones no
petroleras, y

e Los constructores de recintos para exposicion.

105



Criterios
Los certificados FEMEX pueden autorizarse bajo dos modalidades:
Certificado FEMEX — Organizador:

e Tener como objetivo fundamental promover las exportaciones no petroleras

o Comprobar experiencia minima de tres afios, en la organizacion de ferias
internacionales, o bien contraten los servicios de empresas especializadas en
la materia

« Comprometerse a organizar la feria cuando menos en tres ocasiones de forma
consecutiva y proponer su periodicidad y duracion.

o Realizar el evento en un recinto apropiado para la exposicion de las
mercancias.

o Destinar al evento una inversion minima de 1,200,000 pesos y

o Garantizar la participacion de un minimo de 100 empresas expositoras por

cada evento y la asistencia de un comprador extranjero por cada una de ellas.
Certificado FEMEX — Constructor:

Presentar un proyecto donde especifiquen las caracteristicas de infraestructura y
de servicios, asi como la fecha limite para concluir la construccion del recinto

ferial.

Una vez que la empresa cuenta con la solicitud correspondiente, debera
presentarla en original y copia anexando la documentacion complementaria

solicitada en las ventanillas de gestion.
4.7.2 Sistema Mexicano de Promocion Externa (SIMPEX)

Es un sistema integral de informacion y difusién coordinado por la Secretaria
de Economia accesibles a cualquier institucion, organismo o empresa privada,
diseflado para promover oportuna y eficientemente proyectos comerciales y de

inversion entre empresas mexicanas y extranjeras.
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“Este sistema comprende los siguientes rubros:
Oferta Exportable

Que se refiere a los productos mexicanos identificados para ser colocados en
mercados internacionales.

Demanda Externa por Productos Mexicanos

Como se indica contempla las solicitudes de productos mexicanos en el
extranjero.

Intereses Extranjeros por Invertir en México

A la luz de las formulas méas conocidas como conversion y alianzas estratégicas,
entre otras.

Demanda Mexicana por Inversion Extranjera

Que busca promover la exportacion y/o expansion de las empresas mexicanas

mediante la canalizacién de informacion al respecto™?’.

4.7.3 Comisién Mixta para la Promocién de las Exportaciones (COMPEX)

La Comision Mixta para la Promocion de Exportaciones (COMPEX), retne de
forma periddica y sistematica, a los principales organismos del sector publico y del
sector privado a distintos niveles, buscando la solucidbn a la problematica que

enfrentan los exportadores.

“COMPEX es la Comision Mixta para la Promocion de las Exportaciones, auxiliar del
Ejecutivo Federal en materia de promocién del comercio exterior mexicano (Articulo
7 de la Ley de Comercio Exterior ), integrada por representantes del sector publico y

privado. Tiene como principales objetivos:

e Promover las exportaciones a través de la concertacion de acciones para
simplificar los tramites administrativos y reducir los obstaculos técnicos al
comercio exterior, y

e Fomentar la cultura exportadora™*®.

17 http://ww.economia.gob.mx/?P=378, fecha de consulta 17/12/2006
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“Funciones

e A través de reuniones estatales (convocadas por las Delegaciones Federales
de SE y los Gobiernos de los Estados y realizadas mensual o
bimestralmente), los exportadores o potenciales exportadores presentan a los
servidores publicos y representantes de los organismos cupula empresariales
presentes, las problematicas y propuestas de agilizacion de tramites en
materia de comercio exterior, con objeto de discutirlas y de ser posible

resolverlas "en el mismo lugar y momento”.

e Aquéllas probleméticas que no pueden resolverse en el nivel estatal o sean de
competencia federal, deberan remitirse a la Direccion de COMPEX, esto con
el objeto de que sean clasificadas de acuerdo a su temética, ingresadas en la
base de datos COMPEX y canalizadas a las autoridades competentes en su

nivel federal (ver Foro Virtual de Exportacion).

e COMPEX gestiona ante las dependencias correspondientes la pronta
resolucion de las problematicas y responde a los promoventes a la brevedad

posible.

e Coordina reuniones de trabajo mensuales con los Miembros Permanentes del
Sector Publico de la Comision para actualizar la informacion sobre los casos
presentados y obtener el mayor nimero de respuestas. Cuando la naturaleza
de los casos lo amerita, convoca a las partes y dependencias involucradas a

reunirse para buscar una alternativa de solucién™*.

Propone y promueve ante las dependencias medidas para la agilizacién de tramites
administrativos y la eliminacién de obstaculos que impidan el buen desempefio del

sector exportador.

18 1dem
119 1 dem
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4.8 Apoyos No Financieros

Los apoyos no financieros son aquellos que el exportador puede consultar de
manera gratuita para conocer los procedimientos que se deben de llevar a cabo para

gue pueda enviar sus productos a cualquier parte del mundo.

4.8.1 Sistema Nacional de Orientacion al Exportador (SNOE) de la Secretaria de

Economia.

El principal objetivo del Sistema nacional de orientacion al exportador es
fomentar la competitividad de la planta industrial a niveles internacionales, integrando

a las micro, pequefias y medianas empresas a la cadena exportadora.

“El Sistema Nacional de Orientacién al Exportador (SNOE) proporciona un servicio
personalizado de orientacion y asesoria gratuito en materia de comercio exterior al

empresario que lo desee no importando su experiencia en el proceso exportador.

El SNOE opera a través de una extensa red de modulos de orientacion al exportador
(MOE's) instalados en todo el pais, con una metodologia que permite al empresario

adentrarse rdpidamente en el proceso de la exportacion.
Los beneficios del sistema son:

« El servicio de atencién es personal y a la medida de las necesidades de cada
empresario. Derivado de esta clasificacion a cada empresario se le
proporciona informacion especifica y oportuna en cada una de las etapas del
proceso exportador.

o Para acceder a este servicio gratuito solo tiene que llamar o acudir al Médulo
de Orientacibn al Exportador (MOE) ubicado en la Delegacion o

Subdelegacion de la Secretaria de Economia mas cercana a su localidad”*°.

120 1 dem
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Beneficiarios

Empresarios que desean iniciar la actividad exportadora o que tienen dudas

especificas sobre este procedimiento.

4.8.2 Programa de Oferta Exportable para la Micro, Pequeiia y Mediana

Empresa (MIPYME) de la Secretaria de Economia.

A través de la red nacional de apoyo a las MIPYME (Centros Pymexporta,
impulsoras de la Oferta Exportable en México y Organismos de Comercio Exterior
bajo programa), se apoya a las empresas que tengan interés en iniciarse en la
actividad exportadora y/o diversificar mercados, mediante un servicio integral de
capacitacion, consultoria especializada, promocion de mercados internacionales y
comercializacién y canal Unico de exportacién, que permitan concretar el ciclo
exportador, a través de acompafiamiento y gestion de apoyos institucionales para el

desarrollo de proyectos de exportacion.

Beneficiarios

Personas fisicas y morales, interesadas en exportar (MIPYMES interesadas en

realizar operaciones de comercio exterior).

“Criterios de Elegibilidad Criterios Béasicos.

¢ Que la empresa este legalmente constituida

e Que esté clasificada como Micro, Pequefia y Mediana Empresa de acuerdo a
los criterios de estatificacion empresarial del articulo 3, fraccion Ill de la Ley
para el desarrollo de la Competitividad de la Micro, Pequeiia y Mediana
Empresa, del 30 de diciembre de 2002.

¢ Que sea una empresa competitiva en el mercado nacional

e Contar con un producto competitivo y con demanda internacional
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e Que el producto de exportacion sea accesible a nichos de mercado en fase de
crecimiento para las MIPYMES, donde se tenga que enfrentar la competencia

de grandes corporaciones™?%*,

“Vocacion Exportadora

¢ Que cuente con capacidad instalada que se pueda dedicar a la exportacion

e Que este dispuesto a invertir a largo y corto plazo para transformarse y/o
consolidarse en la exportacion.

¢ Que tenga disponibilidad para contratar personal especializado en el comercio
exterior 0 pagar un consultor externo

e Que cuente con antecedentes comerciales, ventas al gobierno y/o de cadenas

comerciales™?.

Costo al Beneficiario

El costo del servicio se comparte entre la Secretaria de Economia, Gobierno Estatal
y la propia empresa a través del Acuerdo por el que se Establece las Regalas de
Operacion para el otorgamiento de apoyos del Fondo de Apoyo para la Micro,
Pequefa y Mediana Empresa (Fondo PIME), publicada en el Diario Oficial de la
Federacion el 18 de febrero de 2003.

4.8.3 Programa de Apoyo a Emprendedores de (NAFIN)

“El “Programa de Apoyo a Emprendedores” tiene como objetivo principal el
identificar proyectos de emprendedores, evaluar su viabilidad y buscar los apoyos
financieros necesarios para garantizar su implementacién, mediante la formacion de
“Inversionistas Angeles'®” y la aplicacién de diversos apoyos financieros

complementarios (fondos de participacibn que aportan recursos en calidad de

121 Comisién Intersecretarial de Politica Industrial http://www.cipi.gob.mx/html/body_programas_de_apoyo.htm

fecha de consulta 21/12/2006

22 1 dem

123 Inversionistas Angeles.- Es un grupo de individuos que invierten por cuenta propia, tanto en posiciones
accionarias como en compariias en su fase de inicio o aquellas que estan en crecimiento. Estos individuos no
solamente aportan sus recursos sino que se involucran en los proyectos apoyando en su desarrollo.
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asociacion en participacion), contribuyendo de esta manera a fomentar el espiritu

emprendedor y la generacién de empleos en el pais™?.

Beneficios para el emprendedor

Si el proyecto entra al programa, se tienen las posibilidades de conseguir los

recursos necesarios.

Acceso a la red de empresarios mas grande de México.

Contactos empresariales de alto nivel que daran asesorias con una amplia
experiencia profesional, tales como tutoria, acompafiamiento empresarial y apoyo
para conseguir mas mercado con el fin de que dicho proyecto se lleve a cabo y se

mantenga en el mercado.

Beneficiarios: Emprendedores
4.9 Apoyos y Programas Estatales (Jalisco)

Son los apoyos que brindan los Gobiernos estatales para pequeiias y
medianas empresas, la mayoria de ellos son de capacitacion, asesoria, orientacion
para los empresarios que se quieren incursionarse en las exportaciones, para asi

mismo poder promover sus productos en el extranjero.

En el caso de la exportacion de los champifiones los cuales se enviaran desde
Guadalajara, Jalisco en dicho Estado se cuenta con apoyos de la Secretaria de

Promocién Econdémica (SEPROE) el cual podria ser de ayuda en dicha exportacion.

4.9.1 Asesoria Financiera a MIPYMES
Institucién Responsable: Secretaria de Promocion Econémica
Tipo de Instrumento

* Orientacion y Asesoria en alternativas de financiamiento

124 Nacional Financiera
http://www.nafin.com/portalnf/?action=content&section|D=5&cat|D=527&subcatlD=551, fecha de consulta
21/12/2006
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« Disefio de esquemas de financiamiento

“Descripcién

o Programa desarrollado para Orientar y asesorar a las MIPYMES acerca de las
diversas alternativas de financiamiento que existen en el mercado financiero.
Apoyar en el disefio de esquemas de financiamiento.
Apoyar en la integracion de expedientes para la presentacion ante
las instituciones financieras.

Vinculacion y gestion de los proyectos de las MIPYMES ante las
1125

O O O O O

instituciones financieras

Beneficiarios: Micro, pequefias y medianas empresas, establecidas o por

establecerse en Jalisco.

Costos al beneficiario: No tiene ningun cargo.

Asi mismo la SEPROE Jalisco, cuenta con otro programa de apoyo a las

exportaciones el cual se describe a continuacion:

4.9.2 Deteccion y Desarrollo de la Oferta Exportable

Institucidén responsable: Secretaria de Promocion Econdmica JALTRADE (Instituto

de Fomento al Comercio Exterior del Estado de Jalisco).

Area Empresarial Atendida: Capacitacion para Exportaciones.

Tipo de Instrumento: Apoyos para capacitadores y materiales didacticos

involucrados con el desarrollo de la capacitacion.

125 hitp://www.cipi.gob.mx/html/fichasestatales/JALISCO2005.pdf. fecha de consulta 22/12/2006
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“Descripcion del Programa
o Programa que busca creacion del directorio de productos, con descripcion,
especificaciones técnicas y comerciales; creacion del directorio de empresas.
o Brindar capacitacion para incrementar la cultura exportadora.
0 Detectar la demanda de productos en el extranjero
o0 Beneficiarios: todos los empresarios y MIPYMES de los sectores econémicos

del estado de Jalisco"*?®,

Criterios de Elegibilidad
Ser personas fisicas 0 morales, con registro vigente en la SHCP; MIPYMES con
necesidades especificas de capacitacion en materia de comercio exterior; productores micro

en proceso de integracién del ente empresarial, RFC., CURP, domicilio fiscal o particular.

Costos al beneficiario: No tiene ningan cargo.

4.9.3 Centro Internacional de Comercio de Jalisco

Institucion responsable: Secretaria de Promociéon Econdmica JALTRADE

(instituto de fomento al comercio exterior del estado de Jalisco).

Area Empresarial Atendida: Exportaciones tipo de instrumento asesoria y
consultoria basica, consultoria especializada, capacitacion ejecutiva, capacitacion al

personal, formacién del centro de vinculacién, integracion de bancos de informacion.

Apoyos para:
Organizacion y vinculacibn con organismos e instituciones capacitadores y

materiales didacticos involucrados con el desarrollo de la capacitacion.

126 | dem
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Descripcién del programa
Operacion del centro internacional de comercio de Jalisco
Exhibicion de productos de oferta exportable de Jalisco
Facilitar el contacto con empresarios extranjeros
Proporcionar bases de datos mundiales y sistemas de inteligencia comercial
Coordinar y vincular empresas e instituciones para el desarrollo las exportaciones

las exportaciones del estado.

Beneficiarios: Todos los empresarios y MIPYMES de los sectores econdmicos del

estado de Jalisco.

Criterios de Elegibilidad

Ser personas fisicas 0 morales, con registro vigente en la SHCP; MIPYMES con
necesidades especificas de capacitacion en materia de comercio exterior;
productores micro en proceso de integracion del ente empresarial, R.F.C., CURP,

domicilio fiscal o particular.

Costos al beneficiario: No tiene ningun cargo.

4.10 Tasas de Interés Nacionales e Internacionales

Para que el exportador pueda exportar su producto a otros paises, se debe
tomar en cuenta los apoyos financieros de los cuales se hablo anteriormente, tanto
los financieros y los no financieros, y asi mismo tomar en cuenta que tipo de banca le
convendria elegir para un financiamiento, y debera tomar en cuenta a la Banca
Nacional y a la Banca Internacional, para saber como se encuentran las tasas de

interés y cual le es mas conveniente.
En general, las tasas de mediano y largo plazo dependen, entre otros factores, de la

expectativa que se tenga para las tasas de interés de corto plazo en el futuro. Asi,

cuando el banco central induce cambios en las tasas de interés de corto plazo, éstos
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Pueden repercutir en toda la curva de tasas de interés. Es importante destacar que
las tasas de interés nominales a diferentes horizontes también dependen de las
expectativas de inflacion que se tengan para dichos plazos (a mayores expectativas
de inflacion, mayores tasas de interés nominales). En general, ante un aumento en
las tasas de interés reales se desincentivan los rubros de gasto en la economia. Por
un lado, al aumentar el costo del capital para financiar proyectos, se desincentiva la
inversion. Por otro, el aumento en las tasas de interés reales también aumenta el
costo de oportunidad del consumo, por lo que éste tiende a disminuir. Ambos

elementos inciden sobre la demanda agregada y eventualmente la inflacién?’.

Un aumento en las tasas de interés disminuye la disponibilidad de crédito en la
economia para inversion y consumo. Por una parte, el aumento en las tasas de

interés encarece el costo del crédito y la cantidad demandada del mismo disminuye.

En términos generales, la tasa de interés expresada en porcentajes representa el
costo de oportunidad de la utilizacién de una suma de dinero. En este sentido, la tasa
de interés es el precio del dinero. Por lo que los exportadores deben conocer las
diferentes tasas de interés, para saber a que intereses estaran sujetos al contratar un
crédito y poder conocer a cuanto ascenderan los pagos correspondientes. Mientras
mas alta sea la tasa, mayores seran las mensualidades; y mientras mas baja sea la

tasa, menores seran los pagos.

A continuacion se muestran los movimientos de las tasas de interés nacionales:

Los Certificados de la Tesoreria de la Federacion (CETES), cuadro 1, son el
instrumento de deuda bursétil mas antiguo emitido por el Gobierno Federal. Se
emitieron por primera vez en enero de 1978 y desde entonces constituyen un pilar
fundamental en el desarrollo del mercado de dinero en Meéxico. Estos titulos

pertenecen a la familia de los bonos cupdn cero, esto es, se comercializan a

127 Banco de México: http://www.banxico.org.mx/AplBusquedasBM2/busgwww2.jsp? action=search Efectos de
la politica monetaria sobre la economia, fecha de consulta 20/01/2007
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descuento (por debajo de su valor nominal), no devengan intereses en el transcurso

de su vida y liquidan su valor nominal en la fecha de vencimiento.

Cuadro 1
CERTIFICADO DE LA TESORERIA DE
LA FEDERACION (CETES)

Afio CETES % Anual 28 dias
2000 15.24%
2001 11.31%
2002 7.09%
2003 6.23%
2004 6.82%
2005 9.20%
2006 7.21%

Elaboracion propia en base los datos de:
Fuente: http://www.banxico.org.mx/publicadorFileDownload/download
fecha de consulta 21/01/2007

Se puede observar en el cuadro anterior que ha aumentado la tasa anual a 28 dias

de los CETES en comparacion con los afios 2003 y 2004.

La Tasa de Interés Interbancaria, cuadro 2, es el rédito que refleja las condiciones
prevalecientes en el mercado de dinero en moneda nacional calculado diariamente
por el Banco de México, con base en las cotizaciones de las tasas de interés

ofrecidas a distintos plazos por las diversas instituciones de banca multiple.

Cuadro 2
TASA DE INTERES INTERBANCARIA Y
DE EQUILIBRIO (TIIE)

Afo Tasa porcentual de 28 dias
2000 16.96%

2001 12.89%

2002 8.17%

2003 6.83%

2004 7.15%

2005 9.61%

2006 7.3%

Elaboracién propia en base a los datos de: fuente:
http://www.banxico.org.mx/publicadorFileDownload/download
fecha de consulta 21/01/2007
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En el cuadro anterior se puede observar que la TIIE ha disminuido para 2006,

aunque en el 2003, se puede observar que la tasa porcentual fue mas baja que en

los afios anteriores.

Tasas de Interés de Bancomext

La Tasa de interés que se aplica a los créditos de Bancomext se establece en base a

los siguientes factores:

Historial crediticio de la empresa

Estructura financiera de la empresa, como lo es:

- Apalancamiento
- Rentabilidad
- Liquidez

Riesgo del sector en el que esta catalogada la empresa.

Riesgo de mercado: Considerando el riesgo que representa el mercado

destino de las exportaciones de la empresa: como por ejemplo, no representa

el mismo riesgo exportar a Estados Unidos que a Argentina.

A la tasa de referencia se le adiciona la sobretasa de mercado y el costo de riesgo:

e La Sobretasa de Mercado oscila entre 1.00 hasta 2 puntos porcentuales

e El costo de riesgo esta en funcion de su calificacion de cartera:

A = 1 Puntos porcentuales
B = 2 Puntos porcentuales
C = 4 Puntos porcentuales

Cuadro 3
COMPOSICION DE TASA PARA CREDITO DE CORTO PLAZO

Sobre

Tasa Base Sobrc_e_ Tasa ISR Tasa de Cqste de Ta_sa al
Fija riesgo Cliente
Mercado
5.3 1.00 0.325 1.50 1.50 9.62
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TASA LIBOR a 360 dias al 22 de Enero de 2007 = 5.3%
- Se adiciona el Witholding Tax (5.152% sobre LIBOR+Sobre Tasa Fija)

La Tasa de interés que se aplica a los créditos se establece en funcion del plazo
del crédito:

o Corto Plazo: Se pueden otorgar en un rango que va desde 9.5% hasta 11%
dependiendo de los factores mencionados en la primer lamina.
Se considera Corto plazo para periodos inferiores a 2 afios.

0 Largo Plazo: Se pueden otorgar en un rango que va desde 10.5% hasta 13%
dependiendo de los factores mencionados en la primer lamina.
Se considera Largo plazo para periodos superiores a 2 afios.

0 Las lineas de crédito tienen una vigencia de 4 afios, con revisiones anuales

Las Tasas de Interés Internacionales también son una buena opcion para los

exportadores ya que también pueden conseguir tasas de interés bajas.

Tasa Prime Rate

Es la tasa preferencial que los bancos estadounidenses aplican a sus clientes de
primera linea. Estos le asignan a dicha tasa un spread o plus correspondiente a los
bancos del exterior que obtienen préstamos o adelantos de fondos.

Es la tasa preferencial a la que prestan los bancos comerciales, en los mercados de
Nueva York y Chicago. La tasa prima (Prime Rate) constituye una tasa mundial que
varia constantemente en funcion de la demanda del crédito y de la oferta monetaria;
pero también en funcion de las expectativas inflacionarias y los resultados de la
cuenta corriente en la balanza de pagos de los Estados Unidos de América, Cuadro
4.
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Cuadro 4
PRIME RATE, E.U.A.

Ano Tasa Porcentual Anual 30 dias
2000 9.19%
2001 7.13%
2002 4.71%
2003 4.13%
2004 4.29%
2005 6.10%
2006 7.94%
2007 8.25%

Elaboracién propia en base a los datos de: fuente:
http://www.banxico.org.mx/publicadorFileDownload/download
fecha de consulta 21/01/2007

En el cuadro anterior se puede observar que la tasa prime rate ha estado
aumentando, por lo que refleja un encarecimiento del dinero para empresas y

consumidores.

Tasa LIBOR, es la tasa de interés en Londres (London Inter Bank Offered Rate) en
dolares americanos a 3 meses, correspondiente al tercer viernes del mes inmediato
anterior a aquel en que se devenguen los intereses, publicada en el Prontuario

Internacional del Banco de México.

Dicha tasa funciona en el mercado de Londres y que generalmente se encuentra
medio punto por debajo de la tasa prima (prime rate). Esta tasa mundial varia
constantemente en funcién de la demanda del crédito y de la oferta monetaria y se
utiliza como parametro de las demas tasas mundiales. Es el tipo e interés ofrecido
sobre los depodsitos en los bancos comerciales que operan en el mercado de

eurodivisas de Londres. Se muestra en el cuadro 5.
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Cuadro 5
TASA LIBOR, UNION EUROPEA

ARO Tasa Porcentual Anual
2000 6.85%
2001 3.74%
2002 2.17%
2003 1.37%
2004 2.19%
2005 4.09%
2006 5.36%

Elaboracién propia en base a los datos de:
fuente: http://www.banxico.org.mx/publicadorFileDownload/download,
Fecha de consulta 21/01/2007

En el cuadro anterior se puede observar que la Tasa Libor ha estado aumentando al
igual que la Tasa prime rate.
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CONCLUSIONES

El Comercio exterior se ha incrementado en los ultimos afios gracias a los
Tratados de Libre Comercio y la flexibilidad de los procesos que hoy en dia tiene el
comercio, uno de los convenios en este sentido es el Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT), toda vez que fue parte fundamental en el
intercambio multilateral, ya que promovio los intercambios entre sus miembros, con
base en la eliminacién de restricciones y la reduccion de aranceles aduaneros, es

decir los derechos de aduana.

El GATT va mostrar una evolucion en 1994 al crearse la Organizacion Mundial de
Comercio y gracias a esto se tiene un comercio mas flexible, toda vez que la OMC
ayuda a los productores de bienes y servicios, a los importadores y a los

exportadores a llevar adelante sus actividades en el comercio exterior.

En lo que se refiere al comercio agricola, este sector es de suma relevancia tanto en
los paises desarrollados y en desarrollo, en dichos paises se ha observado una
creciente integracion en los mercados mundiales, expresada como relacion entre el
comercio agricola (exportaciones mas importaciones) y el PIB de los productos
agricolas, de hecho aunque sigue creciendo su participacion en el comercio total de
mercancia no ha dejado de disminuir, pasando de cerca de un tercio hace cuatro
decenios a un 10% aproximadamente en la actualidad de acuerdo a datos emitidos
por la FAO.

México presenta ventajas importantes a nivel geografico que repercuten
favorablemente en su agricultura dispone de diversos climas, su orografia e
hidrografia hace a nuestro pais tener tierras fértiles en abundancia, que le lleva a
disponer de una producciébn agricola importante, estas ventajas han sido
aprovechadas para incrementar nuestras exportaciones no solo con Estados Unidos

sino con Canada también a través del TLCAN.
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Sin embargo las politicas implementadas por el gobierno mexicano al dejar de
impulsar el campo para apoyar otras industrias, sus efectos no se han dejado
esperar, a pesar de que contamos con recursos naturales para competir
internacionalmente falta mucho trabajo en conjunto para retomar una balanza
comercial superavitaria dentro del TLCAN, las expectativas creadas en torno del
Tratado por el gobierno, asi como los beneficios prometidos por sus impulsores no
fueron los esperados sin embargo se esta planeando una nueva renegociaciéon al
concluir los 15 afos de vida del acuerdo, especialmente en el sector agropecuario

mucho mas favorable para México.

Por esta situacion, el gobierno debe apoyar mas a la agricultura mexicana, asi como
a los productores mexicanos para ser mas competitivos, ofrecer mas apoyos a la
comercializacion, insumos, créditos, para obtener benéficos positivos del TLCAN, y

sacar adelante a la agricultura mexicana.

Respecto a los exportadores su labor es asesorarse para conocer los Programas de
Fomento y Promocion a la Exportacion, toda vez que el gobierno mexicano ha
tratado de impulsar a la comunidad exportadora con dichos programas, como el de
empresas altamente exportadoras (ALTEX), el referente a empresas
comercializadoras (ECEX) o bien el Programa de Importacibn Temporal para
producir articulos de Exportacion (PITEX), Programa de Maquila de Exportacion, y
tltimamente el que se acaba de crear, el de Fomento de la Industria Manufacturera,
Maquiladora y de Servicios de Exportacion (IMMEX), el cual busca garantizar a las
maquiladoras neutralidad fiscal y reducir el nUmero de tramites ante el Registro
Federal de Tramites y Servicios, que podria ser una buena opcion conforme se vaya
aumentando su actividad exportadora y acercarse a instituciones como es la
Secretaria de Economia a través del SNOE Sistema Nacional de Orientacion al
Exportador, asi mismo es importante que el exportador conozca a profundidad el

producto que desea comercializar y su proceso de produccion.

123



Es importante también que los exportadores tengan conocimiento del proceso de
exportacion que se debe llevar a cabo, es decir conocer cual es la documentacion
necesaria que requiere, asi como las regulaciones y restricciones no arancelarias a
la cual se encuentra sujeta la mercancia; asi como la legislacion que rige en el pais

destino.

De igual forma los exportadores mexicanos se pueden acercar a las instituciones
financieras de la Banca de Desarrollo y de la Banca privada para seleccionar algun
tipo de crédito que le convenga y poder exportar sus productos y elegir la tasa

nacional o extranjera conveniente.

Se puede destacar el papel que ha venido desempefiando México al convertirse en
un productor fuerte del champifion, la industria, la academia, el sector oficial de
nuestro pais y Latinoamérica principalmente han mostrado interés en la produccion
de hongos durante los ultimos afios y se ha ido incrementado cada vez mas debido a

la apertura de informacién sobre este cultivo.

Uno de los puntos importantes en cuanto al manejo del producto es que desde su
traslado se debe de mantener refrigerado de 1° a 5° centigrados, ya que se puede
oxidar muy rapidamente, en una hora a temperatura normal sin refrigeracion afecta
hasta en 12 horas la vida del producto, para que el producto llegue en optimas
condiciones y de una manera rapida se tiene que enviar por via aérea ya que es el
medio mas eficaz para transportar este producto hasta el aeropuerto de Vancouver
en Canada, toda vez que su destino final es la Colombia Britanica. Aunque también
se podria realizar en transporte terrestre si llegara a alguna ciudad del sureste de
Canada como Montreal o Toronto, ya que seria menos el tiempo de traslado del
champifidn, siempre y cuando el medio de transporte cuente con las condiciones de

refrigerado que necesita el champifion.

Sin embargo, debido a que la vida en exhibicion del champiiion es de

aproximadamente 5 dias, el transporte mas viable es el aéreo, por lo que se debe de
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solicitar a la compafia aérea que tenga un sistema de refrigeracion adecuado. El
producto no se debe empacar en cajas cerradas, toda vez que se tienen que
transportar en cajas de cartdn ventiladas.

Cabe sefialar que debido a su preocupacion por la salud social del pais, el
consumidor canadiense busca alimentos sanos y nutritivos, y que pueda asimilar
faciimente en su dieta cotidiana, particularmente los productos hortofruticolas
frescos, ademas que contengan un cumulo importante de informacién nutricional, por
lo que el champifion cumple con las caracteristicas del consumidor canadiense y
también es consumido por europeos, americanos, latinos y asiaticos que estos

ultimos pueden ser un fuerte nicho de mercado.

Asi mismo, en un futuro puede ir creciendo cada vez su demanda por los beneficios
para la salud que se ha encontrado en las ultimas investigaciones como lo es para la
cura del cancer de mama y prostata, asi mismo reduce el riesgo de enfermedades
cardiovasculares toda vez que el champifidon contiene selenio, asi como el potasio
que ayuda al riesgo de presion alta, por lo que se pude concluir que a pesar de que
Canada es un fuerte productor de dicho producto no alcanza a abastecer a toda su
poblacién ya que es uno de los paises mas grandes de América con 32,078,819
habitantes, por lo que México pude comenzar a realizar la exportacion del
Champifién y una de las grandes ventajas es la cercania geografica que existe con

Canada.

Es recomendable plantear exportaciones directas como son los canales de
distribucion al sector servicios como hoteles y restaurantes asi como a los
mayoristas de hortalizas frescas, los cuales llegan a los autoservicios Yy
supermercados. Asi mismo el exportador debe de tener mucho cuidado en lo que al
sistema de pago se refiere tener muy en cuenta los factores a los que se debe
cumplir durante el trayecto al pais destino, y uno de los sistemas de pago que se

recomienda es la carta de crédito que es una de las mas confiables.
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INCOTERM
EXW {em Tabrica)

EX WORKS
{2 Iugar convenldo)

FCA (franeo transportista)

EREE CARRIER
{=.lugar comvenldo)

FAS {franco al costado
del buque)

FREE ALONGSIDE SHIP

{-.puerto de carga
comvenldo)

ANEXO 1
Incoterms 2000

DESCRIPCION

Elvendador cumple suiabllgachin una vez que pone la memnancia en su establecimlento (forica, taller, almacsn,
ic.) adisposickon del comprador, Por tanko, noes responsable, nl feneobligackin sobre la carga dela mercancia
en &l vehicul proporclonado por e compradorn, nl ninguna otra corraspondlants 4 sequros, transporte o
despachos ¥ ramitesaduanems de lamercancia, El comprador comecon iodos 1os gastos desde que la mamancia
&5 puasta a su disposiclon an el lugar convenido. Es Importants aclarar al comprador 1os horarlos de canga del
almacen, fecha @ partr de la que podran reallzar 14 carga, @ Incluso sl la mercancia o el embalje utlizado
necasitaran algura medida o condizlan de transporte especlal, Es e unloo INCOTERM en el que el vendadar no
daspacha la aduana de exportaclon; sin embargo, sidebs provear la ayuda y bos docurmentos necesarios para
(=1

ExIste la posibliidad de contratar una modalldad de EXW CARGADD, en la que el vendedor entrega lamercancia
¥ la carga en el camlon o medio de ransporte enviado por el comprador,

El tarmina EXW s2 aplica a cualquler medio de transporte; para suU uso 52 recomienda que en el confrato o
cotlzaclan sa aspeciiique el lugar acordado an donda seentrega la mercancia; por ajempk:

10,000 LSO, EXW (Puerta 5 de Ia Planta " X" Puabla, Meéx. Incaterms 2000)
Oblgaciones

El vendedor entrega Ia mercanca en planta, va etiquetada y embalada, |1sta para que el comprador la necoja y
I3 5Uba a sU fransporte.

El comprador allge &l modo de transporta y 10 contrata, efectuaal despacho de exportacian de la mercancta y
COTEcon odos 105 Mesns de pardida o dano de ks menanclas desde ol momento en que hayan sido enfragadas

El venoedor ha cumplido sus obllgaciones cuando ha depasitado la marcancia; ya despachada oo aduana para
exportacion, acargo del fransportista nombrado por el comprador, en el lugar o punto fljado para allo.

Para suiuso seracormlanda que se aspeciique & lugar acordado en donde se entrega la mercancia por elemplo:
10,000 USD FCA (Estaclon farracarr| Pantaoo, Cd. de Mexlco, Incaterms 2000)

ObNgaciones
Elvendesdor ertrega la marcancha enla terminal de canga deltrarsportista gue el comprador desigra, Elvendedor
&5 Len 52 encarga dal despacho aduanal de exportackin,

El comprador contrata el ransporte ¥ &l saguro de la mencancia hasta el desting, y soporta los resgos dela
mercancia desda que el transportista 5o haoe cargo de alla. Efectua el despacho de Importaclon

El vendedor ha cumplido sus obligacionas cuando ha depositado la mercancia al costado del bugue, sobre
muella o barcaza fatenclon a los usos y costumbres del puerto o dal sactor, 85l como a ks caracteristicas
enicas del puerto de carga para evitar sobrecostes), en el puerto de embarque convenldo, Soportando todas
105 rlesgos ¥ gastos hasta este momento. En 1a versian 2000, af vendedar comre con la obiigacikin de
despachar en la aduana de exportacidn. El comprador oorre, a partir de aste momento con odos ks
costes ¥ rlesgos de la mercanci. Esta posicion de INCOTERM salo pusde sar usado en ransporte maritimo,
Auwlal o lacustre, Suele Ir acompanade del puerto de canga ekegido; por ejemplo: FAS BARCELOMA (ESPARA).

Para sULED 5@ recomienda que 52 especifiqueel puerto da embar qui acordado an dondes 52 eneda la manancia,
por elempli:
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INCOTERN

FAS {franco al costado
del buque)

FREE ALONGSIDE SHIP

{-.puerto de carga
€0nv enldo)

FOB (franco a bordoj

FREE ON BOARD

{-.puerto de carga
convenldoy

| CFR {coste y flete)

COST AND FREIGHT
{=.puerto de desting
cohvenldoy

CIF fcoste seguro y Tlete)

COST, INSURANCE AN
FREIGHT

{-.puerto de desting
convenido)

DESCRIPCION
10,000 USD FAS (Mustie 5 Varacruz, Meo., Incotarms 2000)

Oblgaciones
El vendedor enrega 1 memancia en el muslke para que el comprador se encargue de subira al bugue;
despacho aduanal de exportackin 1o reallza el vendedar,

El comprador ellge la emprasa naviera y le proporclona el nombne dal bugue al vendedor; paga el flete y
soporta 105 rlesgos de la mercancla desde que el ransportista se haoe cargo de ella. Efactua el despacho de

IFnportacian,

El vendedor ha cumplido sus obllgaclones cuando la mercancla, ya despachada de aduana para axportaclin,
Ia sobrepasado la borda del buque designado, en el puerto de embargue convenido, soportando odos los
resgos ¥ gastos hasta esta momento, E comprador come, @ partir de este momento, con todos los coskes y
rlesgas de la mercancla, Esta poskcian de INCOTERM sdlo pusde ser usada en fransporta maritima, fuvial o
|acLsTe, Suele I acompanada osl puerto de carga elegioo; por glempio: FOR BARCELONA [ESPARA). En 1a
versian 2000, an el FOB ESTIEADO debe ser pactado expresamente por 1as partes como queda el
reparto de gastos y riesgos del estibade de 1as mercancias a bordo del buque.

Para su uso 58 recomianda que se especiique & puerto de embarque Indicado o convenldo para la entrega de
la marcancia; por ajampi:

10,000 USD FOB (Veracne, Mex "Havana Ship”. Incoterms 2000)

Oblgacionses
Elvendador (exportador) entraga la mecanck abordo del bugue y reallza & despacho aduanal de exportacion.
El rlersgo sa traslada al comprador desde &se momento,

Elcomprador ellge la ermprasanaviera y reserva el bugue; corme con los gastos yriesgos Inherentes alamercancia
deside que raspasa la borda del bugque,

El vendedor ha de pagar los costes ¥ el flete necesarios para hacer llegar la mercancia al puerto de desting
convenido, 1o que Incluye todos os gastos de exportadon, despacho aduanero Incluldo. No obstants o rlesgo
e pardida o dano da la rmereanch, asicomo cualquler ot gasto adickoral ccurdo después de que la mercanci
Iaya traspasado la borda del buque comen por cuenta del comprador. lgualments, oorren por cuenta de éste
05 gastos de descarga en el puerto de desting (aunque hay algunas excapelones a esta regla). Suale Ir
acompanada del puerto de desting elegido; por elemplo: CFR BARCELOMA (ESPARA). Esta posiclon de
INCOTERM si0 pueda sar usadaen fransporte marfimo, Auvial o laustra,

Para su uso S8 recomienda que se especifique el puerto de desting Indicado o convenlda para laentreda de la
mercancia. Un glemplo de uso de CFRes:

10,000 USD CFR Houston, Tx., EUA, "Havara Ship”, Incoterms 2000)

Oblgaciones
Elvendedor efactia el daspacho de exportachan, contrata el bugque slendo por sucuenta o fleta y 13 carga hasta
& puerto de desting,

El comprador soporta cualguler gasto adiclonal y rlesgo de pandida o detarions, su reclamaclon y sequimiants
daside que |3 mercancia traspasa la borda del bugue en @l puerto de embargue.

Elvendedar tlene las mismas cbllgaciones que en el apartado anteror, CFR, paro ademas Inciuye tajo sucargo
¥ responsabllidad ka contratacion del ssguroy el pago de la prima comespondlante durants @l ransporte de |35
mercancias. Hay que destacar que este segum S0k fense obllgaclon de serde "cobertura minima”, sl dessa
mayor cobertura debera sar pactado expresamente. Debe aclararse que @l rlesgo sigue slendo por cuenta del
comprador desde que la mercancia cruza la torda del bugue, pero el vendedor tlers la obligacian de contratar
&l saguro al que hemos hecho eferenda. Esta posidon de INCOTERM sdlo pusde ser usada en ransporte
rnartkirn, fluvial o lacustre, Susle Ir acompanada del pusrto da desting alegldo; por ajempio: CIF BARCELOMNA
[ESPARIA). En fa werskin 2000, on of CIF ESTIBADO debe ser pactado expresamente por las partes
cdmo queda el reparto de gastos ¥ riesgos del estibado de las mercancias. lguaimenie, as necesaria
esta especificackin expresa de costes y nesgos para el CIF DESEMBARCADO LANDED).

Para su uso sa recomlenda que se especifique el puarto de desting Indicado o convenldo para la entrega da la
mercancla. Un gemplo de uso de CIF es

10,500 USD CIF {Barcelona, Espana, Incaterms 2000)

127



INCOTERM

CIF {coste seguro ¥ Tlete)

COST, INSURANCE AND
FREIGHT

{-..puarto de desting
convenldoy

CPT {transportes pagado
hasta)

CARRAGE PAID TO
{..Jugar de desting
convenido)

CIP {transporte y s&guro
pagado hasta)

CARRIAGE AND
INSURANCE PAID TO
{..Jugar de desting
convenido

DAF {entragada en
fromtara)

DELIVERED AT FRONTIER
{--Jugar corvenido

DESCRIPCION

Oblligac lones
El vendedor efactua el despacho de exportacon; envia la mercancia hasta el puerto de desting; paga el fate y
el segum que estd a nombre del comprador.

Aunigue al Vandedar contrata y paga el sagu, 1 mercancia valaanasgo dal Comprador, qulen es ol baneflclaro
de la paliza por designacion directa o por el caracter ransferible o2 la misma

El comprador efectua el despacho de Impaortackin,

Elvendedor ha de pagar los costes y el flete del transporte necasario para hacer llegar la mercancia al punto da
desting corvenlos, 1o que Incluye tooos los gastos y lcenclas de exportackin, despacho aduaners Incluldo. No
obstante ol rasgo da perdida o dano de la mereancia, asi como cualquisr otro gasto adiclonal ocurido despugs
de que |amercancia haya sloo entregada al transportista, cormen por cuenta del comprador, lgualments, cormen
por cuenta da @sta ks gastos oo destargd, aUngue con alguna excepcion, en ol punto da desting.,

Puede usarse con cualquler modo de transports, Inciuldo el mutmodal.

Para su uso s2 recomianda que se especifique o lugar de desting Indicado o convenldo para la enfrega dea la
miercancia, por ajemplo:

35,000 USD CPT (Aeropuerto Barajas, Madrd, Espana, Incaterms 2000)

Obligac lones
Elvendador (exportador) entrega la marcancia en el lugar corvenido y hace & despacho aduanal de exportackon,
pera no el de Importackin,

El comprador Soportar los rlesgos Inherentes a la mercancia desde que el Vendador 13 entrega al primer
transportista, asi como cualquier gasto adicional en transito (carga, descanga, danos en ransito, ete.).

Elvendedar #ene las mismas obll gaciones que en el guartado anterlor, CPT, pero ademas Incuye bajo su cargo
¥ respansablldad la conratacion del segurm ¥ @l pago de la prima cormespondients durante el transports 2 1as
mercancias. Debemos Indlcar que este saguro solo tiene cbllgaclon de ser de "cobertura minima”; o desea
mayor cobertura deberd ser pactado expresamente. Hay tamblén que aclarar que & fesgo sigue skendo par
cLerta del comprador desde que la marcanci &5 antregada al tansportista, pero o vandedor tene 1a oblilgaciin
de contratar el ssguro al que nemos hecho referancla, Esta posiclon de INCOTERM puede serusada en cualquier
tipo de tramsporte, InCiulde @l multimadal.

Para 5u Uso S2 recomianda que se especifique el lugar de desting Indicado o convenldo para la enfrega de la
miercanc fa; por ejemplo:

35,000 USD CIP jAeropuarto Baralas, Madrid, Espana, Incaterms 2000)

Obligac lones

El vendador efectla el despacho de exportacidn; contrata ¥ paga el transporta princlpal asi como el seguro
hasta el Iugar convendo,

El comprador soporta 10s fesgos Inherentas a la mercanck desde que el vendador 1a entrega al primer
traneportista, asi como cualquier gasto adicional en transito (canga, descanga, danos en ransio, et ).

El vendedor cumple su obligaclan de entrega cuando ha enfregado la mercancia despachada de aduana de .

exportacian, en al punto ¥ lugar convenidos de 1a fronters, punto que, como regla ganeral, dafine |a Autoridad
Aduanera del pals, pero antes dela aduana fronteriza del pals colindanta, El vendedar corma con los gastas y el
resgo hasta el momento de laentrega, y el comprador desde | recepclon da la marcancia, Susle usarse para
transporte terrestre, farmocartll ¥ cametera—Es muy Importanta comprobar que 1a Aduana deslgnada esta
preparada y habllitada para despachar nuesira marcancla. lgualments, s Intaresante espacificar cual de las
aduanas es lacleglda, para evitar que pueda ser cualquier aduana entra os dos palsas.

Para su Uso Sa racomienda que se especiigue el lugar Indicado o convenldo para la entraga de |a marcancia,
por jampi:

365,000 USD DAF (Nvo. Laredo, Tam. Mex. Estacion de Camilones "Tucson Travel . Incoterms 2000

Obligac lones

Elvendedorefechla el despacho de |a mercanch ¥ la enfrega enel purko convenido (antes o despues dal cruce
de la rontera), pagando el transporte y soportando riesgos hasta dicho purto,

El comprador soporta todo tipo de riesgo Inferenta ¥ gasto de transporte desde que 3 menanci 52 ponea su
disposiclon en el lugar convenldo en la rontera. Efeciia el despacho de Importaclon de la mercancia
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INCOTERM

DES {entregada sobre
bugus)

DELIVERED EX SHIP
{-.puerto de desting
convenido)

. DEQ (entragada en muellz)

DELIVERED EX CQUAY
{~.puerto de desting
convenido)

DD {entregada derechos
o pagados)

DELIVERED DUTY
UNPAID

fulLigar de desting
convenido)

DESCRIPCION

Elvendedor curnple 5u ablgacion de entrega cuando coloca la mercancia, a bordo del buque, en el puarto de
dasting acordado a disposickin del comprador, ya despachada en la aduara de exportaclan. Elvendedor come
conlos gastos y el rlesgo hasta o momento de la entrega (Dugue atracado y I1sto para descarga), y el comprador
a5 la recepclon de 3 mercancia, 5610 58 Usa para trarsports marfimo, fiudal o lacustre, Sueke Ir asompanado
el puerto de desting elegldo, por ajemplo:

Para 5U Us0 58 recomilenda que 52 aspecifiqus el puerta de desting Indlcado o convenlda para la entrega da la
mercancia, por ejemplo:

11,500 USD DES (Galveston, T EUA, Inooterms 2000)

Oblgaclones
El verdedor efectila el despacho de la mercancia; Ellge y contrata el bugue, paga al fete ¥ soporta iodos 1os
Mesgos del viake martims hasta el puerts de desting.

El comprador asume [os gastos y resqos a bordo dal bugue, en &l momanto ¥ en el punto de dascarga en o
puertn de desting,

Elvendedor cumple suobligaclon de antraga cuando coloca la mercancia sobre al muslie del puarto de desting
acordado, a disposiclon del comprador, Enlos NG OTERMS 2000 desaparece la ob¥gacion de despaciar
de aduana de importacidn por parte del vendedor, ¥ ésta debe ser pactada por las partes
exprasamente El vendaedor corme con 105 gastos y el resgo hasta el momento de 13 entrega (eaepto pacto
Expresn). SAl0 52 Usa para transporte maritima, fuvial o loustre, Sueke Ir acompanada del puerto de desting
elagldo, por gjemplo DEQ BARCELOMNA (ESPARA) . Pueden exciulrse, medlante pacto expreso e Indicandolko asi
en el INCOTERM, determinados conceptos, del pago por el vendedor, pasando a ser pagadas por el compradar
[DEQ BARCELOMA, VAT LINPAID). Es Interesanta especificar que pasaria sl, por calsas do fUerza mayar, no se
pLidiese reallzar |a descarga en el punta Indicads; por gemplo, huelga, catasirore, etstera,

Para su uso sa recomienda que se aspecifique el puerta de desting Indicado o convenldo para laentrega da la
marcancia, por ajempla:

14,000 USD, DEQ (Amsterdam, Holanda, Incoterms 2000)

Oblgaclones
Elvendedor entrega la mercanclaal comprador en el muelle del pals de desting, asumlendo todos ks gastos y
responsabllidades hasta ese UgEr, sin reallzar el ramibe ¥ pago de gastos de Importacian,

El comprador soporta todo rlasgo de perdlda o dano de la mercancia desde & momento en que el vendedor 13
ha pLiesto a disposiciin enal muelie del puerto de desino convenldo.

Elvendedor cumple su abllgacldn de entrega cuando coloca la mercancia, en el punto de dasting acordado, a
disposicion del comprador, ya despachada de aduana de exportaciaon. El vendedor corme con los gastos ¥ el
rlesgo hasta el momento de la entrega. Puede utllizarse con Independencla del medio de transporte elagldo,
Suele r acompanada del lugar de desting eleglido; por elemplo DOU BEARCELOMA (ESPARA). Pueden Inclulrss,
medlanta pacto expreso @ Indicandalo a5 en el INCOTERM, determinadas concaptos dentro de 1os pagos que
reallzard por el vendedor, dejando entonces de ser pagados por el comprador, DOU, VAT PAID, BARCELONA
ESPARA).

Alusar esta INCOTERM, s2 recomilenda declarar & ugar de desting Indicads o corveniao:

15,000 USD DOU {Aceros de Nuevo Lean, Morbermey, Mealco. Incoterms 2000)

Oblgaclones

El verdedor enfrega la mercanch a disposklon del Comprador en el Iugar convenldo en el pals Importador;
Satisface los gastos de ransporte, INCluldas las operacknes da carga y descarga.

El comprador asume por su cuenta |os fesgos de perdida o dano de la mercancla desoe que el verdador 1a
pore a disposkcion en el lugar corvenldo, Efectua el despacho de Importaclan de las mencancias.
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INCOTERM

DDP {entregada derechos
pagados )

DELIVERED DUTY PAID
{ugar de desting
convenldo)

DESCRIPCION

Elvendedor cumple su abllgaclon de entrega cuando coloca la mercancha, en el punto de desting acordado, a
disposicion del comprador, ya despachada de aduana de exportacon e Importaclon, y con todos 1os gastos
pagados. El vendador come con 105 gastos y el esgo hasta el momeanto de 1a entraga. Puade utllizarsa con
Independencia del madio de transports elegido. Suele Iracompanada del lugar da desting ekegldo, por elemplo
DDP BARCELOMA (ESPARA). Pusdan exciulrsa, mediante pacto expraso & Indicandalo asf en el INCOTERM,
determirados conceptos da los pagos que reallzard por el vendedor, dejando entonces de ser pagados por
&ste, ¥ pasando a ser pagados por el comprador: DDP, VAT UNPAID, BARCELONA [ESPARA).

Alusar esta INCOTERM, s2 recomienda declarar & lugar de destng Indicado o conven|do asl;

20,000 USD DOP {"Aceros Colomblanos”, Bogots, Colombla. Inooterms 20000

Oblgacionas

El vendedor entrega la mercancia por s cuenta, a disposklon del comprador en el Jugar de desting convenido
enal pals delImportador, INciuldas las manlobras de descarga. Efectia el despacho deexportackon e Importacion
e la mercanci,

El comprador Sopartar 105 Mesgos Y gastos qua ocUman despuss de reclblda la mercancla en el lugar comverido,
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ANEXO 2

realizar operaciones de comercio exterior o
la revocaciéon del mismo.
S AT ADUANA MEXICO
Servicio de Administracién
Tributaria

oo Encargo conferido al agente aduanal para
3D

1. FECHA DE ELABORACION

- PADRON DE IMPORTADORES

- C. AGENTE ADUANAL. DIA MES ANO
LLENAR A MANO O MAQUINA, CON TINTA 2. CLAVE DEL REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES:
NEGRA O AZUL

3. DATOS DE IDENTIFICACION DEL IMPORTADOR:

APELLIDO PATERNO, APELLIDO MATERNO Y NOMBRE (S) O DENOMINACION O RAZON SOCIAL
CALLE NUMERO Y/O LETRA EXTERIOR NUMERO Y/O LETRA INTERIOR
COLONIA CODIGO POSTAL TELEFONO (Indicar clave Lada)
LOCALIDAD MUNICIPIO O DELEGACION ENTIDAD FEDERATIVA

4. ENCARGO QUE SE CONFIERE (Llenar este rubro cuando se requiera habilitar al agente aduanal para que realice operaciones de comercio exterior, utilizando un
solo formato por cada agente aduanal).

DE CONFORMIDAD CON LO ESTABLECIDO EN EL ARTICULO 59, FRACCION IIl DE LA LEY ADUANERA VIGENTE, INFORMO QUE ENCOMIENDO AL AGENTE ADUANAL PARA
EFECTUAR EL DESPACHO DE LAS MERCANCIAS DE COMERCIO EXTERIOR A NOMBRE DE MI REPRESENTADA, AL C.:

NOMBRE DEL AGENTE ADUANAL NUMERO DE PATENTE

CON VIGENCIA: INDEFINIDO UN ARO OTRA
(MARQUE CON UNA “X" SOLO UNA OPCION) (INDIQUE FIN DE VIGENCIA: DD/MM/AAAA)

. REVOCACION DEL ENCARGO CONFERIDO (Este rubro se debe llenar inicamente cuando se requiera dar de baja a un agente aduanal encomendado anteriormente).

DE CONFORMIDAD CON LO ESTABLECIDO EN LA REGLA 2.6.17., NUMERAL 4. DE CARACTER GENERAL EN MATERIA DE COMERCIO EXTERIOR, INFORMO A USTED QUE
REVOCO LA ENCOMIENDA AL AGENTE ADUANAL PARA EFECTUAR EL DESPACHO DE LAS MERCANCIAS DE COMERCIO EXTERIOR A NOMBRE DE MI REPRESENTADA, AL C.:

NOMBRE DEL AGENTE ADUANAL NUMERO DE PATENTE

o

REVOCAR A PARTIR DE:

(ESPECIFIQUE FECHA: DD/MM/AAAA)

6. DATOS DEL REPRESENTANTE LEGAL:
APELLIDO PATERNO, MATERNO, ~ NOMBRE(S)
CORREO ELECTRONICO: CLAVE DEL REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES DEL REPRESENTANTE

LEGAL DE LA EMPRESA

BAJO PROTESTA DE DECIR VERDAD MANIFIESTO QUE TODOS LOS DATOS ASENTADOS SON REALES Y EXACTOS, QUE LA REPRESENTACION LEGAL CONFERIDA AL SUSCRITO
NO HA SIDO REVOCADA, NI MODIFICADA TOTAL O PARCIALMENTE A LA FECHA DE EXPEDICION DEL PRESENTE Y ME COMPROMETO A DAR A CONOCER AL MENCIONADO
AGENTE ADUANAL DE MANERA OPORTUNA, EL PRESENTE FORMATO, ASI COMO, EL O LOS CAMBIOS DE DOMICILIO QUE PRESENTE ANTE EL RFC PARA EL CORRECTO
LLENADO DE LOS PEDIMENTOS Y, EN SU CASO, LA REVOCACION DEL PODER QUE ME FUE CONFERIDO COMO REPRESENTANTE LEGAL.

FIRMA AUTOGRAFA DEL CONTRIBUYENTE O REPRESENTE LEGAL
ACREDITACION DEL REPRESENTANTE LEGAL CONFORME AL ARTICULO 19 DEL CODIGO FISCAL DE LA FEDERACION:
NUMERO DE ESCRITURA PUBLICA NOMBRE Y NUMERO DEL NOTARIO PUBLICO

CIUDAD FECHA

ESTE FORMATO DEBERA PRESENTARSE EN ORIGINAL.
Anverso
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Instructivo de llenado de la declaracion de encargo conferido al agente aduanal para realizar operaciones
de comercio exterior o su revocacion

1. Fecha de elaboracién: Se anotaré la fecha de llenado del formato.

2. Clave del Registro Federal de Contribuyentes: Se anotara la clave de RFC del importador a trece
posiciones tratandose de (personas fisicas) y a doce posiciones tratandose de (personas morales), para
lo cual se dejara el primer espacio en blanco.

3. Datos de identificacion del importador: Se anotara el nombre, denominaciéon o razén social, tal y
como aparece en su aviso de inscripcién al Registro Federal de Contribuyentes (RFC) o en el caso de
existir cambio de denominacién, razén social o régimen de capital, anotara el registrado actual; indicar el
domicilio fiscal registrado.

4. Encargo que se confiere: Se anotara el nombre completo del agente aduanal, el nimero de la patente
aduanal o autorizaciéon del mismo, asi como especificar la vigencia que tendra el mandato, en caso de
indicar la opcion “Otra” se debe anotar la fecha en la que se desea termine la vigencia del encargo. El
encargo conferido se encontrara vigente a partir de que la autoridad realice la incorporacion del la
patente aduanal en el sistema correspondiente. Una vez que dicha patente es incorporada, el agente
aduanal debe realizar la aceptacion o desconocimiento electrénico, de conformidad con lo establecido
en la Regla 2.6.17. de las Reglas de Caracter General en Materia de Comercio Exterior vigentes.

Nota: En caso de haber requisitado este rubro, se omitira el llenado del campo namero 5.

5. Revocacion del encargo conferido: Se anotara el nombre completo del agente aduanal, el nUmero de
la patente aduanal o autorizacion del mismo y se especificara la fecha (dd/mm/aaaa) a partir de la cual
le seré revocada la autorizacién para realizar operaciones de comercio exterior a nombre y por cuenta
del importador.

Nota: Cuando se llene este campo, no se debe indicar ningun dato en el rubro 4.

6. Datos del representante legal: Se anotara claramente el nombre completo del representante legal, su
clave de Registro Federal de Contribuyentes, correo electronico y asentar su firma autoégrafa. Asimismo,
se anotara el nimero de escritura publica, el nombre y nimero del notario publico, la ciudad y la fecha,
de la acreditacion del representante legal conforme el articulo 19 del Cédigo Fiscal de la Federacion,
anexando copia fotostatica simple y legible del instrumento notarial correspondiente, donde se le faculte
para actos de administracion.

DOCUMENTOS QUE DEBERA ANEXAR:
a) Copia fotostatica de la identificacion oficial vigente del promovente o representante legal de la empresa.

b) En los casos en que se realice el encargo por primera vez, o se trate de un representante legal distinto
al que firmé los encargos conferidos anteriores, copia fotostatica del Poder Notarial para Actos de
Administracion del signatario. (Regla 2.6.17. de las Reglas de Caracter General en Materia de Comercio
Exterior vigentes).

Este documento se podra entregar de la siguiente manera:

a) De manera personal en la ventanilla de Control de Gestiéon de la Administracién Central de Contabilidad
y Glosa de la Administracion General de Aduanas, Av. Hidalgo No. 77, Mddulo 1V, ler piso, Colonia
Guerrero, C.P. 06300, Delegacién Cuauhtémoc, México, D.F. En horario de Lunes a Viernes de 9:00 a
14:00 hrs.

b) A través del servicio de mensajeria al siguiente domicilio: Padrén de Importadores, Lucas Alaman No.
160, ler piso, Col. Obrera, Delegacion Cuauhtémoc, Cadigo Postal 06800, México, D.F.

La Administracion de Padrén de Importadores, adscrita a la Administracién Central de Contabilidad y Glosa
de la AGA, habilitara a los agentes aduanales encomendados, en un plazo de 2 dias habiles, contado a partir del
dia siguiente a la fecha de recepcion del formato debidamente requisitado. Se entenderd que la autoridad
reconoce el encargo conferido cuando esté disponible en la pagina de Internet: www.aduanas.gob.mx.

Teléfono de Asistencia del Padrén de Importadores: 91 58 28 28 con 10 lineas de Lunes a Viernes de 9:00 a
18:00 hrs.

Nota Importante

SE DEBERA LLENAR UN FORMATO POR CADA AGENTE ADUANAL AL QUE SE LE CONFIERA O REVOCA EL
ENCARGO PARA REALIZAR OPERACIONES DE COMERCIO EXTERIOR.

EL NO CUMPLIR CON LOS REQUISITOS SENALADOS O MANIFESTAR INCORRECTAMENTE LOS DATOS, SERA
CAUSA DE RECHAZO DEL PRESENTE FORMATO.

Reverso

132



ANEXO 3
Pedimento

El formato de Pedimento es un formato dindmico conformado por bloques, en el cual inicamente se deberan
imprimir los bloques correspondientes a la informacién que deba ser declarada.

A continuacion se presentan los diferentes bloques que pueden conformar un pedimento, citando la
obligatoriedad de los mismos y la forma en que deberan ser impresos.

Cuando en un campo determinado, el espacio especificado no sea suficiente, éste se podra ampliar
agregando tantos renglones en el apartado como se requieran.

La impresion debera realizarse de preferencia en laser en papel tamafio carta y los tamafios de letra seran
como se indica a continuacion:
INFORMACION FORMATO DE LETRA

Encabezados de Bloque Arial 9 Negritas u otra letra de tamafio equivalente.
De preferencia, los espacios en donde se presenten
encabezados deberan imprimirse con sombreado de 15%.

Nombre del Campo Arial 8 Negritas u otra letra de tamafio equivalente.
Informacion Declarada Arial 9 u otra letra de tamafio equivalente.

El formato de impresién para todas las fechas sera:
DD/MM/AAAA Donde

DD Es el dia a dos posiciones. Dependiendo del mes que se trate, puede ser de
01 a 31.
MM Es el nimero de mes. (01 a 12).

AAAA Es el afio a cuatro posiciones.
ENCABEZADO PRINCIPAL DEL PEDIMENTO

El encabezado principal deberd asentarse en la primera pagina de todo pedimento. La parte derecha del
encabezado debera utilizarse para las certificaciones de banco y seleccion automatizada.

El codigo de barras bidimensional deberda imprimirse entre el acuse de recibo y el nombre de la
aduana/seccion de despacho.

PEDIMENTO Péagina 1 de N

NUM. PEDIMENTO: T. OPER CVE. PEDIMENTO: REGIMEN: CERTIFICACIONES
DESTINO: TIPO CAMBIO: PESO BRUTO: ADUANA E/S:
MEDIOS DE TRANSPORTE VALOR DOLARES:
ENTRADA/SALIDA: ARRIBO: SALIDA: VALOR ADUANA:

PRECIO PAGADO/VALOR

COMERCIAL:

DATOS DEL IMPORTADOR /EXPORTADOR
RFC: NOMBRE, DENOMINACION O RAZON SOCIAL:
CURP:
DOMICILIO:
VAL.SEGUROS SEGUROS FLETES EMBALAJES OTROS INCREMENTABLES
ACUSE ELECTRONICO CLAVE DE LA SECCION
DE VALIDACION: ADUANERA DE
DESPACHO:
MARCAS, NUMEROS Y TOTAL DE BULTOS:
FECHAS TASAS A NIVEL PEDIMENTO
CONTRIB. CVE. T. TASA TASA
CUADRO DE LIQUIDACION
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CONCEPTO | F.P. | IMPORTE | CONCEPTO | F.P. | IMPORTE TOTALES
EFECTIVO
OTROS
TOTAL
ENCABEZADO PARA PAGINAS SECUNDARIAS DEL PEDIMENTO
El encabezado de las paginas 2 a la Ultima pagina es el que se presenta a continuacion.
ANEXO DEL PEDIMENTO Pagina M de N

NUM. PEDIMENTO: TIPO OPER: CVE. PEDIM: RFC:
CURP:

PIE DE PAGINA DE TODAS LAS HOJAS DEL PEDIMENTO

El pie de pagina que se presenta a continuacion debera ser impreso en la parte inferior de todas las hojas del
pedimento.

En todos los tantos deberan aparecer el RFC, CURP y nombre del Agente Aduanal, Apoderado Aduanal o
Apoderado de Almaceén.

Cuando el pedimento lleve la firma autdgrafa del mandatario, deberan aparecer su RFC y nombre después de
los del Agente Aduanal.

AGENTE ADUANAL, APODERADO ADUANAL O DE ALMACEN DECLARO BAJO PROTESTA DE DECIR VERDAD, EN
NOMBRE O RAZ. SOC: LOS TERMINOS DE LO DISPUESTO POR EL
ARTICULO 81 DE LA LEY ADUANERA: PATENTE O
RFC: CURP: AUTORIZACION:
MANDATARIO/ PERSONA AUTORIZADA
NOMBRE:
RFC: CURP:

NUMERO DE SERIE DEL CERTIFICADO:
FIRMA AUTOGRAFA

FIRMA ELECTRONICA AVANZADA:

NOTA: Cuando el pedimento lleve la firma autégrafa del agente aduanal, no se deberan imprimir los datos
del mandatario.

FIN DEL PEDIMENTO

Con el fin de identificar la conclusién de la impresion del pedimento, en la Ultima pagina, se deberd imprimir la
siguiente leyenda, inmediatamente después del Gltimo bloque de informacién que se haya impreso.

FrrkkkkkkEIN DE PEDIMENTO ******NUM. TOTAL DE PARTIDAS: *****CLAVE PREVALIDADOR: *****iiik
ENCABEZADO DE DATOS DEL PROVEEDOR O COMPRADOR

Se debera imprimir la informacion de las facturas que ampara el pedimento. En caso de que varias facturas
sean del mismo proveedor en la importacién o sean para el mismo comprador a la exportacion, la informacién de
éste se imprimira una sola vez, seguida del detalle de cada una de sus facturas.

DATOS DEL PROVEEDOR O COMPRADOR
ID. FISCAL NOMBRE, DENOMINACION O RAZON SOCIAL | DOMICILIO: VINCULACION
NUM. FACTURA FECHA INCOTERM MONEDA FACT | VAL.MON.FACT | FACTOR MON.FACT VAL.DOLARES

ENCABEZADO DE DATOS DEL DESTINATARIO

Cuando se trate de exportacion, se debera imprimir la informacién del destinatario inmediatamente después
del encabezado de datos del comprador, cuando dicha informacion sea distinta a la del comprador. En caso de
gue se cuente con varios destinatarios, el bloque se imprimira tantas veces como destinatarios amparen el
pedimento.

DATOS DEL DESTINATARIO
ID. FISCAL NOMBRE, DENOMINACION O RAZON SOCIAL | DOMICILIO:
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DATOS DEL TRANSPORTE Y TRANSPORTISTA

TRANSPORTE IDENTIFICACION: PAIS:
TRANSPORTISTA RFC
CURP DOMICILIO/CIUDAD/ESTADO
CANDADOS
NUMERO DE CANDADO
1RA REVISION | 2DA REVISION

GUIAS, MANIFIESTOS O CONOCIMIENTOS DE EMBARQUE

Se podran imprimir tantos renglones como sean necesarios y en cada uno se podra declarar la informacion
hasta de tres nimeros de guias, manifiestos o numeros de orden del conocimiento de embarque (nimero e
identificador).

NUMERO (GUIA/ORDEN EMBARQUE)/ID: | | | | | |

CONTENEDORES

Se podran imprimir tantos renglones como sean necesarios y en cada uno se podra declarar la informacion
hasta de tres contenedores (namero y tipo).

NUMERO / TIPO DE CONTENEDOR: | | | | | | |

IDENTIFICADORES (NIVEL PEDIMENTO)

Se podran imprimir tantos renglones como sean necesarios y en cada uno se podra declarar la informacion
hasta de tres identificadores (clave y complemento).

CLAVE / COMPL. IDENTIFICADOR COMPLEMENTO 1 COMPLEMENTO 2 COMPLEMENTO 3

CUENTAS ADUANERAS Y CUENTAS ADUANERAS DE GARANTIA A NIVEL PEDIMENTO
CUENTAS ADUANERAS Y CUENTAS ADUANERAS DE GARANTIA

TIPO CUENTA: CLAVE GARANTIA: INSTITUCION EMISORA NUMERO DE CUENTA:
FOLIO CONSTANCIA: | TOTAL DEPOSITO: FECHA CONSTANCIA:
DESCARGOS
DESCARGOS
NUM. PEDIMENTO ORIGINAL: FECHA DE OPERACION ORIGINAL: CVE. PEDIMENTO ORIGINAL:

COMPENSACIONES

COMPENSACIONES
NUM. PEDIMENTO ORIGINAL: FECHA DE OPERACION ORIGINAL: CLAVE DEL GRAVAMEN: IMPORTE DEL GRAVAMEN:

DOCUMENTOS QUE AMPARAN LAS FORMAS DE PAGO: FIANZA, CARGO A PARTIDA
PRESUPUESTAL GOBIERNO FEDERAL, CERTIFICADOS ESPECIALES DE TESORERIA PUBLICO Y
PRIVADO.

FORMAS DE PAGO VIRTUALES

FORMA DEPENDENCIA O NUMERO DE FECHA DEL IMPORTE DEL SALDO IMPORTE A

DE INSTITUCION IDENTIFICACION DEL | DOCUMENTO DOCUMENTO DISPONIBLE PAGAR
EMISORA DOCUMENTO

PAGO
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Se podran imprimir tantos renglones como sean necesarios y en cada uno se podra declarar la informacién de
un documento que ampare alguna de las formas de pago citadas.

OBSERVACIONES

El bloque correspondiente a observaciones debera ser impreso cuando se haya enviado electrénicamente
esta informacién, por considerar el Agente, Apoderado Aduanal o de Almacén conveniente manifestar alguna
observacion relacionada con el pedimento.

OBSERVACIONES

ENCABEZADO DE PARTIDAS

PARTIDAS

En la primera pagina que se imprima informacion de las partidas que ampara el pedimento, asi como en las
paginas subsecuentes que contengan informacién de partidas, se debera imprimir el siguiente encabezado, ya
sea inmediatamente después de los bloques de informacién general del pedimento o inmediatamente después
del encabezado de las paginas subsecuentes.

Para cada una de las partidas del pedimento se deberan declarar los datos que a continuaciéon se mencionan,
conforme a la posicidn en que se encuentran en este encabezado.

PARTIDAS
FrACCION [susD. [vinc. [meTvaL Jumc  [cantibabumc  Jumt Jeanmibapbumt [e.vic [e.om

SEC | DESCRIPCION (RENGLONES VARIABLES SEGUN SE REQUIERA) CON. [TAsA [T7. [FP. [IMPORTE
VAL ADU/USD [ IMP. PRECIO PAG. | PRECIO UNIT. [vaL. acres. |
MARCA [ MODELO | CODIGO PRODUCTO

NOTAS: El renglén correspondiente a “Marca”, “Modelo” y “Cédigo del Producto” Unicamente tendra que
ser impreso cuando esta informacion haya sido transmitida electrénicamente.

A la exportacion, debera declararse en el campo 13 (Val. Adu/Usd) como valor comercial de la
mercancia en ddlares de los Estados Unidos de América.

MERCANCIAS

VIN / NUM. SERIE KILOMETRAJE VIN / NUM. SERIE KILOMETRAJE

REGULACIONES, RESTRICCIONES NO ARANCELARIAS Y NOM

CLAVE NUM. PERMISO O | FIRMA VAL. COM. | CANTIDAD
NOM DESCARGO DLS. UMT/C

IDENTIFICADORES (NIVEL PARTIDA)

IDENTIF. COMPLEMENTO 1 COMPLEMENTO 2 | COMPLEMENTO 3 | ‘

CUENTAS ADUANERAS DE GARANTIA A NIVEL PARTIDA

CVE GAR. INST. EMISORA FECHA C. | NUMERO DE CUENTA | FOLIO CONSTANCIA

TOTAL DEPOSITO PRECIO ESTIMADO CANT. U.M. PRECIO EST.

DETERMINACION Y/O PAGO DE CONTRIBUCIONES POR APLICACION DEL ART. 303 TLCAN
A NIVEL PARTIDA

Cuando la determinacién y pago de contribuciones por aplicaciéon del Articulo 303 del TLCAN se efectue al
tramitar el pedimento que ampare el retorno se debera adicionar, a la fraccidon arancelaria correspondiente, el
siguiente bloque:

DETERMINACION Y/O PAGO DE CONTRIBUCIONES POR APLICACION DE LOS ARTICULOS 303 DEL
TLCAN, 14 DE LA DECISION O 15 DEL TLCAELC A NIVEL PARTIDA

DETERMINACION Y/O PAGO DE CONTRIBUCIONES POR APLICACION DE LOS ARTICULOS | | | | |

303 DEL TLCAN, 14 DE LA DECISION O 15 DEL TLCAELC




VALOR MERCANCIAS NO MONTO IGI
ORIGINARIAS

OBSERVACIONES A NIVEL PARTIDA

El bloque correspondiente a observaciones a nivel partida deberd ser impreso cuando se haya enviado
electronicamente esta informacion, por considerar el Agente, Apoderado Aduanal o de Almacén conveniente
manifestar alguna observacion relacionada con la partida.

OBSERVACIONES A NIVEL PARTIDA | ‘ ‘ ‘ |

RECTIFICACIONES

DATOS DE LA RECTIFICACION

Cuando se trate de un pedimento de rectificacion, el Agente o Apoderado Aduanal debera imprimir el
siguiente bloque en donde se hace mencion al pedimento original y a la clave de documento de la rectificacion
inmediatamente después del encabezado de la primera pagina.

RECTIFICACION
PEDIMENTO ORIGINAL | CVE. PEDIM. ORIGINAL | cvE. PEDIM. RECT. | FECHA PAGO RECT.
DIFERENCIAS DE CONTRIBUCIONES A NIVEL PEDIMENTO

Después de la informacién de la rectificacion, citada en el parrafo anterior, se debera imprimir el cuadro de
liquidacion de las diferencias totales del pedimento de rectificacion en relacion a las contribuciones pagadas en el
pedimento que se esté rectificando.

Cabe mencionar que los valores citados en este cuadro deberan coincidir con la certificacion bancaria.

DIFERENCIAS DE CONTRIBUCIONES A NIVEL PEDIMENTO

CONCEPTO F.P. DIFERENCIA CONCEPTO F.P. DIFERENCIA DIFERENCIAS TOTALES
EFECTIVO
OTROS
DIF. TOTALES

NOTA: Cuando se esté rectificando informacion a nivel pedimento, en el campo de Observaciones a

Nivel Pedimento se debera citar la correccién que se haya realizado.
PEDIMENTO COMPLEMENTARIO
ENCABEZADO DEL PEDIMENTO COMPLEMENTARIO

Cuando se trate de un pedimento complementario debido a la aplicacion de los Articulos 303 del TLCAN, 14
de la Decisién o 15 del TLCAELC, el Agente o Apoderado Aduanal debera imprimir el siguiente bloque
inmediatamente después del encabezado principal del pedimento de la primera pagina.

| PEDIMENTO COMPLEMENTARIO |

Después del bloque de descargos, se debera imprimir el siguiente bloque, esto cuando el pedimento lo
requiera.

PRUEBA SUFICIENTE

PRUEBA SUFICIENTE
PAIS DESTINO | NUM. PEDIMENTO EUA/CAN | PRUEBA SUFICIENTE

ENCABEZADO PARA DETERMINACION DE CONTRIBUCIONES A NIVEL PARTIDA PARA PEDIMENTOS
COMPLEMENTARIOS AL AMPARO DEL ART. 303 DEL TLCAN.

DETERMINACION DE CONTRIBUCIONES A NIVEL PARTIDA
SEC | FRACCION | VALOR MERC NO MONTO IGI TOTAL ARAN. MONTO EXENT. | F.P. IMPORTE
ORIG. EUA/CAN
UMT CANT. UMT FRACC. TASA EUA/CAN ARAN. EUA/CAN
EUA/CAN
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NOTA: Cuando se trate de un pedimento complementario, para el cual existan diversas mercancias que
fueron destinadas a EUA y a Canada indistintamente, se deberan imprimir primero los bloques de
“Prueba Suficiente” y “Encabezado para Determinacién de Contribuciones a Nivel Partida para
Pedimentos Complementarios al Amparo del Art. 303 del TLCAN", para las mercancias destinadas
a EUA y en forma inmediata se imprimaran los mismos bloques para las mercancias destinadas a
Canada.

ENCABEZADO PARA DETERMINACION DE CONTRIBUCIONES A NIVEL PARTIDA PARA PEDIMENTOS
COMPLEMENTARIOS AL AMPARO DE LOS ARTICULOS 14 DE LA DECISION O 15 DEL TLCAELC.

DETERMINACION DE CONTRIBUCIONES A NIVEL PARTIDA |
SEC| FRACCION | VALORMERCNOORIG. | MONTO IGI | FP. | IMPORTE |
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Llenar a maquina o con letra de molde

ANEXOA4

Tratado de Libre Comercio de América del Norte
Certificado de Origen
(Instrucciones al Reverso)

1. Nombre y domicilio del exportador:

NUmero de Registro Fiscal:

2. Periodo que cubre:

DD MM AA

DD MM AA
I 11 1 1/

3. Nombre y domicilio del productor:

NUmero de Registro Fiscal:

4. Nombre y domicilio del Importador:

NUmero de Registro Fiscal:

5. Descripcion del (los) bien(es)

6. Clasificacion
arancelaria

7. Criterio para trato
preferencial

8.Productor

9.Costo Neto

10. Pais de
Origen

Declaro bajo protesta de decir verdad que:

- La informacién contenida en este documento es verdadera y exacta, y me hago responsable de comprobar lo aqui declarado. Estoy consciente que seré
responsable por cualquier declaracién falsa u omisiéon hecha en o relacionada con el presente documento.

- Me comprometo a conservar y presentar, en caso de ser requerido, los documentos necesarios que respalden el contenido del presente certificado, asi como
a notificar por escrito a todas las personas a quienes entregue el presente certificado, de cualquier cambio que pudiera afectar la exactitud o validez del mismo.

- Los bienes son originarios del territorio de una o més de las partes y cumplen con los requisitos que les son aplicables conforme al Tratado de Libre Comercio
de América del Norte, no han sido objeto de procesamiento ulterior o de cualquier otra operacion fuera de los territorios de las Partes, salvo en los casos

permitidos en el articulo 411 o en el Anexo 401.

Este certificado se compone de hojas, incluyendo todos sus anexos.

11. Firma autorizada: Empresa:

Nombre: Cargo:

Fecha: DD MM AA Teléfono: Fax:
[ | ] ] ]
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TRATADO DE LIBRE COMERCIO DE AMERICA DEL NORTE
INSTRUCCIONES PARA EL LLENADO DEL CERTIFICADO DE ORIGEN

Con el propésito de recibir trato arancelario preferencial, este documento debera ser llenado en forma legible y en su
totalidad por el exportador del bien, y el importador debera tenerlo en su poder al momento de formular el pedimento de
importaciéon. Queda a eleccién del productor llenar de manera voluntaria este documento, a fin de que sea utilizado por el
exportador del bien. Favor de llenar a maquina o con letra de molde.

CAMPO 1: Indique el nombre completo, denominacién o razén social, domicilio (incluyendo el pais) y el nimero del registro
fiscal del exportador. EI nimero del registro fiscal sera:

En Canada: el nimero de identificacion del patrén o el nimero de identificacién del importador/exportador, asignado
por el Ministerio de Ingresos de Canada

En México: la clave del registro federal de contribuyentes (R.F.C.)
En los Estados Unidos de América: el nimero de identificacion del patrén o el nimero del seguro social.

CAMPO 2: Debera llenarse sé6lo en caso de que el certificado ampare varias importaciones de bienes idénticos a los
descritos en el Campo 5, que se importen a algun pais Parte del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN)
en un periodo especifico no mayor de un afio (periodo que cubre). La palabra "DE" debera ir seguida por la fecha
(Dia/Mes/Afio) a partir de la cual el Certificado ampara el bien descrito en el Certificado. (Esta fecha puede ser anterior a la
fecha de firma del Certificado). La palabra "A" debera ir seguida por la fecha (Dia/Mes/Afo) en la que vence el periodo que
cubre el Certificado. La importacion del bien sujeto a trato arancelario preferencial con base en este Certificado debera
efectuarse durante las fechas indicadas.

CAMPO 3: Indique el nombre completo, denominacién o razén social, domicilio (incluyendo el pais) y el nimero de registro
fiscal del productor, tal como se describe en el campo 1. En caso de que el Certificado ampare bienes de mas de un
productor, anexe una lista de los productores adicionales, incluyendo el nombre completo, denominacién o razon social,
domicilio (incluyendo el pais) y nimero de registro fiscal, haciendo referencia directa al bien descrito en el campo 5. Cuando
se desee que la informacion contenida en este campo sea confidencial, podra sefialarse de la siguiente manera: "disponible
a solicitud de la aduana". En caso de que el productor y el exportado sea la misma persona, indique la palabra "mismo”. En
caso de desconocerse la identidad del productor, indicar la palabra "desconocido”.

CAMPO 4: Indique el nombre completo, denominacién o razén social, domicilio (incluyendo el pais) y el nimero de registro
fiscal del importador, tal como se describe en el campo 1. En caso de no conocerse la identidad del importador, indicar la
palabra "desconocido". Tratdndose de varios importadores, indicar la palabra "diversos".

CAMPO 5: Proporcione una descripcién completa de cada bien. La descripcién debera ser suficiente para relacionarla con la
descripcion contenida en la factura, asi como con la descripcién que corresponda al bien en el Sistema Armonizado. En
caso de que el Certificado ampare una sola importacion del bien, debera indicarse el nimero de factura, tal como aparece
en la factura comercial. En caso de desconocerse, debera indicarse otro nimero de referencia Gnico, como el nimero de
orden de embarque.

CAMPO 6: Declare la clasificacién arancelaria a seis digitos que corresponda en el Sistema Armonizado a cada bien
descrito en el campo 5. En caso de que el bien esté sujeto a una regla especifica de origen que requiera ocho digitos, de
conformidad con el anexo 401, debera declarase a ocho digitos la clasificacion arancelaria del Sistema Armonizado que
corresponda en el pais a cuyo territorio se importa el bien.

CAMPO 7: Identifique el criterio aplicable (de la A a la F) para cada bien descrito en el campo 5. Las reglas de origen se
encuentran en el capitulo 4 en el anexo 401 del TLCAN. Existen reglas adicionales en el anexo 703.2 (determinados
productos agropecuarios), apéndice 6-A del anexo 300-B (determinados productos textiles) y anexo 308.1 (determinados
bienes para procesamiento automatico de datos y sus partes).

NOTA: Para poder gozar del trato arancelario preferencial, cada bien debera cumplir alguno de los siguientes criterios.
Criterios para trato preferencial:

A. El bien es "obtenido en su totalidad o producido enteramente" en el territorio de uno o mas de los paises partes del
TLCAN, de conformidad con el articulo 415. NOTA: La compra de un bien en el territorio de un pais del TLCAN no
necesariamente lo convierte en "obtenido en su totalidad o producido enteramente”. Si el bien es un producto
agropecuario, véase el criterio F y el Anexo 703.2 (Referencia: Articulo 401 (a) y 415).

B. El bien es producido enteramente en el territorio de uno o mas de los paises partes del TLCAN y cumple con la regla
especifica de origen establecida en el anexo 401, aplicable a su clasificacién arancelaria, la regla puede incluir un
cambio de clasificacion arancelaria, un requisito de valor de contenido regional o una combinacién de ambos. El bien
debe cumplir también con todos los demas requisitos aplicables del capitulo IV. En caso de que el bien sea un
producto agropecuario véase también el criterio F y el Anexo 703.2 (Referencia; Articulo 401(b)).

C. El bien es producido enteramente en territorio de uno o méas de los paises partes del TLCAN exclusivamente con
materiales originarios. Bajo este criterio, uno 0 mas de los materiales puede no estar incluido en la definicion de
"obtenido en su totalidad o producido enteramente", conforme al articulo 415. Todos los materiales usados en la
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produccion del bien deben calificar como "originarios”, al cumplir con alguna de las reglas de origen del articulo 401(a)
a (d). si el bien es producto agropecuario, véase también el criterio F y el Anexo 703.2 (Referencia: articulo 401(c).

El bien es producido en el territorio de uno o mas de las paises partes del TLCAN, pero no cumple con la regla de
origen aplicable establecida en el Anexo 401, porque alguno de los materiales no originarios no cumplen con el
cambio de clasificacion arancelaria requerido. El bien sin embargo, cumple con el requisito de valor de contenido
regional establecido en el articulo 401 (d). Este criterio es aplicable nicamente a las dos circunstancias siguientes:

El bien se import6 al territorio de un pais del TLCAN sin ensamblar o desensamblado, pero se clasific6 como un bien
ensamblado de conformidad con la regla de interpretacion 2(a) del Sistema Armonizado; o

El bien incorpora uno o méas materiales no originarios clasificados como partes de conformidad con el Sistema
Armonizado, que no pudieron cumplir con el cambio de clasificacién arancelaria porque la partida es la misma, tanto para
el bien, como para sus partes y no se divide en subpartidas, o las subpartida es la misma, tanto para el bien, como para

sus partes, y esta no se subdivide.

NOTA: Este criterio no es aplicable a los capitulos 61 a 63 del Sistema Armonizado [Referencia: Articulo 401(d)].

E. Algunos bienes de procesamiento automatico de datos y sus partes, comprendidas en el anexo 308.1, no originarios de
uno o mas de los paises partes del TLCAN, se considera como si fueran originarios al momento de su importacion al
territorio de un pais parte del TLCAN procedentes del territorio de otro pais parte del TLCAN, cuando la tasa arancelaria
de nacion mas favorecida aplicable al bien se ajusta a la tasa establecida en el anexo 308.1 y es comun para todos los
paises parte del TLCAN (Referencia anexo 308.1).

F. El bien es un producto agropecuario originario de conformidad con el criterio para trato preferencial A, B o C, arriba
mencionados, y no esta sujeto a restricciones cuantitativas en el pais importador del TLCAN, debido a que es un
"producto clasificado" conforme al anexo 703.2, Seccion A o B (favor de especificar). un bien listado en el apéndice
703.2.B.7 esta también exento de restricciones cuantitativas y tiene derecho a recibir trato arancelario preferencial,
siempre que cumpla con la definicién de "producto clasificado” de la Seccién A del Anexo 703.2 NOTA 1: Este criterio no
es aplicable a bienes que son totalmente originarios de Canada o los Estados Unidos que se importen a cualquiera de
dichos paises, NOTA 2: Un arancel-cupo no es una restriccion cuantitativa.

CAMPO 8: Para cada bien descrito en el campo 5, indique "SI" cuando usted sea el productor del bien. En caso de que no
sea el productor del bien, indique "NO", seguido por (1), (2) o (3), dependiendo de si el certificado se basa en uno de los
siguientes supuestos:

(1) su conocimiento de que el bien califica como originario:

(2) su confianza razonable en una declaracién escrita del productor (distinta a un certificado de origen) de que el bien
califica como originario; o

(3) un certificado que ampare el bien, llenado y firmado por el productor, proporcionado voluntariamente por el productor
al exportador.

CAMPO 9: Para cada bien descrito en el campo 5, cuando el bien este sujeto a un requisito de valor de contenido regional
(VCR), indique "CN" si el VCR se calcul6 con base en el método de costo neto; de lo contrario indique "NO". Si el VCR se
calculé de acuerdo al método de costo neto en un periodo de tiempo, identifique las fechas de inicio y conclusion
(DD/MM/AA) de dicho periodo, (Referencia: Articulos 402.1 y 402.5).

CAMPO 10: Indique el nombre del pais ("MX" o "EU" tratandose de bienes agropecuarios o textiles exportados a Canad4;
"EU" o "CA" para todos los bienes exportados a México; o "CA" o "MX" para todos los bienes exportados a los Estados
Unidos) al que corresponde la tasa arancelaria preferencial, aplicable con los términos del anexo 302.2, de conformidad con
las Reglas de Marcado o en lista de desgravacién arancelaria en cada parte.

Para todos los demas bienes originarios exportados a Canad4, indique "MX" o "EU", segin corresponda, si los bienes
originan en ese pais parte del TLCAN, en los términos del anexo 302.2 y el valor de transaccién de los bienes no se ha
incrementado en mas de 7% por algin procesamiento ulterior en el otro pais parte del TLCAN, en caso contrario, indique
"JNT" por produccién conjunta (Referencia: Anexo 302.2).

CAMPO 11: Este campo debera ser llenado, firmado y fechado por el exportador. En caso de que el productor llene el
Certificado para uso del exportador, debera ser llenado, firmado y fechado por el productor. La fecha debera ser aquella en
que el Certificado se llend y firmé.
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