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INTRODUCCION

Ante el proceso de globalizacién que refleja sus efectos a nivel mundial, la
industria agroalimentaria, y en concreto los productores de alimento balanceado
para animales, se han visto en la necesidad de buscar fuera de las fronteras
mejores opciones en lo que se refiere a suministro de materias primas para la
elaboracion de sus productos terminados. En ocasiones, este proceso se ve
limitado por las regulaciones de tipo arancelario y no arancelario, que las
autoridades han promovido para mantener y asegurar la sanidad animal en el pais.
A partir de esta situacion, es conveniente plantear el procedimiento que permita a
la industria agroalimentaria establecer un mecanismo para determinar hasta donde
es responsabilidad de las autoridades reguladoras y hasta donde es del
importador, el éxito en un proyecto de importacion.

Los proyectos de importacion en la industria agroalimentaria, frecuentemente no
resultan exitosos al iniciarse sin una investigacion previa de la correcta clasificacion
arancelaria, que permita determinar previamente los requisitos a cumplir para la
importacion de dicho producto.

La falta de informacion puede provocar que se invierta tiempo y dinero en
proyectos que finalmente no son viables, o bien, que se efectien gastos
innecesarios como pago de demoras, almacenajes y multas por el manejo

incorrecto de la informacién en el cumplimiento de las disposiciones legales.



Sin la informacion que se requiere previamente a la gestion de la importacion,
también es posible perder la oportunidad de obtener beneficios arancelarios, que
por el contrario otorguen a la empresa una ganancia que se traduzca en una
buena oportunidad de negocio.

El objetivo general de esta tesis es determinar el proceso, parametros y viabilidad
en la importacién de insumos en una planta de alimento balanceado para
animales, siguiendo como principio del proceso la correcta clasificacién arancelaria
de las mercancias.

El andlisis de la funcidn de la clasificacion arancelaria en los proyectos de
importacion para los fabricantes de alimento balanceado para animales, toma
importancia en tanto se plantea como el inicio de un proceso de importacion que
deberad ser previamente investigado para garantizar un resultado exitoso en el
despacho de la mercancia.

Primeramente se analizara un marco histérico a partir de los antecedentes que
llevaron al campo mexicano a su situacién actual, se reconocera la posicién de los
productores mexicanos ante la apertura comercial y se presentara el panorama
general que viven el campo y la industria agroalimentaria en el sector de
elaboracion de alimentos balanceados para animales. La Ultima parte de este
capitulo presenta la situacion a la que se enfrenta la industria agroalimentaria y los
fabricantes de alimento balanceado para animales, mencionando los factores que
influyen en el comportamiento de la balanza comercial que arrojan las operaciones

que sostiene México con el resto del mundo en este sector.



En el Capitulo 2 presentaran las circunstancias ante las que se puede iniciar el
desarrollo de un proceso de importacion, tomando en cuenta el crecimiento
cientifico de la empresa, la optimizacion en el uso de materias primas de alta
calidad, el beneficio econdmico que se puede conseguir al reducir la cadena de
comercializacién, o bien solucionando una situacion de falta de disponibilidad de
un determinado insumo en el mercando nacional.

Una vez que se conozca el panorama previo, en el Capitulo 3 se mostrara el
mecanismo en el que se apoya la clasificacion arancelaria, tomando como base la
Ley del Impuesto General de Importacion y Exportacion, ademas de los criterios
que han ejercido influencia en la normatividad de la importacion.

Cuando se puede determinar la tarifa a partir de la clasificacion arancelaria de la
mercancia, se debe entonces evaluar por un lado, el marco normativo que permita
dar a conocer las obligaciones a cumplir por el importador, que le llevara a estar al
corriente en el cumplimiento que se requiera tanto en lo que se refiere a
regulaciones arancelarias, no arancelarias y restricciones; por otro lado, los
beneficios que se pueden adquirir al cumplir con las reglas de origen de los
tratados comerciales celebrados con diferentes paises, este andlisis se llevara a
cabo en el Capitulo 4.

Una parte que no se debe perder de vista es la revision de la estructura de costos
que se desarrolla en el Capitulo 5, esta puede presentar los diferentes panoramas
de la importacién de acuerdo a las modificaciones en que se deba incurrir por el

cumplimiento de las disposiciones legales, este renglon es sin lugar a dudas la



primera etapa que permitira determinar la viabilidad de la importacién. Esta
estructura de costos también sera Util para establecer un sistema de cotizacion a
partir de los Incoterms 2000 que ayudara a determinar el mejor punto de la
negociacion, ya que por el volumen de operaciones del proveedor o el importador,
pueden existir ventajas en las cotizaciones de los servicios. La cuantificacion de los
costos sera util en dos sentidos: primero, se tendra una visidn de los posibles
panoramas ante los que se puede presentar la importacién en cuanto a costo y los
posibles precios finales que podria tener el insumo al llegar al destino final;
segundo, verificar si la importacion de una determinada mercancia va a
representar para la empresa una verdadera oportunidad de negocio, o si
definitivamente es mejor obtenerla por medio de los comercializadores nacionales,
en muchas ocasiones esta situacién va a estar determinada por el volumen de
consumo.

En este trabajo se mostrara mediante ejemplos practicos, los estudios de viabilidad
de importaciones, considerando que éstas se desarrollan a fin de ayudar a
incorporar al proceso un insumo inexistente en el mercado nacional, uno de mejor
calidad, uno de mejor precio o uno del que no se cuenta con disponibilidad
suficiente para las demandas nacionales.

Con estos elementos, se contara con las herramientas necesarias para identificar la
viabilidad de la importacion de un insumo determinado. El realizar un estudio

previo no se vuelve tiempo perdido en caso de que la importacion no sea factible,



también evitara que la empresa desperdicie tiempo y recursos en un proyecto que
no es posible concluir.

La aportacidn de esta tesis reside en presentar un sistema de trabajo que otorgue
a las empresas fabricantes de alimento balanceado para animales, un
procedimiento que combine el despacho aduanero correcto, la prevencion de
gastos, la eliminacion de desperdicio de tiempo y dinero, y el mejor
aprovechamiento de beneficios, que al final se traducirda en un mecanismo
confiable para evitar la pérdida de recursos por pagos indebidos; y todo esto a
partir de un estudio generado a partir de la clasificacion arancelaria de la
mercancia y su calificacién de origen.

Cuando una empresa fabricante de alimento balanceado para animales promueva
el desarrollo de un proyecto de importacién, la operacién tendra garantizado su
éxito, si se cuenta con la informacién previa del cumplimiento de requisitos. Con
esta informacién la empresa tendra la oportunidad de determinar la factibilidad de
los proyectos, la oportunidad de obtener beneficios por la importacién de un
determinado insumo y se evitaran gastos innecesarios.

Ante este panorama, la hipdtesis se puede resumir en que la clasificacion
arancelaria correcta de las mercancias en los proyectos de importacion de las
plantas procesadoras de alimento balanceado para animales, representa el punto

de partida de toma de decisiones para proseguir o suspender un proyecto.
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CAPITULO I

LA INDUSTRIA AGROALIMENTARIA EN MEXICO

En la industria agroalimentaria convergen tres factores importantes:

1.- Primeramente el campo, en sus areas de agricultura y ganaderia aporta una parte
importe de las materia primas que se requieren para elaborar los alimentos que
posteriormente se proporcionaran a los animales;

2.- Del mismo modo participan la innovacidon tecnolégica y cientifica, que
proporcionan métodos agiles y eficientes para la elaboracién de alimentos;

3.- Las investigaciones en el campo de la nutricidon por medio de las cuales se
garantiza la elaboracién de alimentos con los mismos valores nutricionales, al mismo
costo independientemente de la disponibilidad de las materias primas.

Hoy en dia, la industria agroalimentaria tiene el reto de desarrollar sistemas que
permitan la elaboracidon de productos de calidad de manera constante, para lograrlo
debe soportar sus esfuerzos en dos puntos estratégicos:

1.- Contribuir al desarrollo de los productores del campo con apoyo, principalmente a
aquellos que tienen interés en adoptar técnicas de cultivo, manejo y conservacion de
grano que permiten asegurar los resultados confiables en cuanto a la calidad de los
productos que se cosechan, tomando los factores naturales en segundo término y no
como los que definiran la calidad resultante de su trabajo.

2.- Apoyar a los criadores de animales de cualquier especie, para que obtengan los

mejores resultados en la crianza de sus animales, al sugerirles las mejores técnicas,



porciones, aditivos y medicamentos a suministrar, ademas de las modificaciones y
adaptaciones que requieran las instalaciones para el crecimiento Optimo de los
animales.

En éste capitulo, se determinara como marco de referencia, los antecedentes desde
la Epoca Colonial hasta el momento presente de apertura comercial que llevaron al
campo mexicano a su situacion actual; la posicidon de los productores mexicanos ante
la apertura comercial y una presentacion del panorama general que viven el campo y
la industria agroalimentaria, sin dejar de mencionar la postura de los fabricantes de
alimento balanceado para animales en este contexto y las oportunidades para el

desarrollo de las mismas.



1.1 Antecedentes Historicos de la Produccion en el Campo

Durante la época de la Colonia y bajo el dominio de Espafia se establecieron
diferentes tipos de propiedad, en ellos prevalecia un sistema de explotacion de la
tierra y de quienes la trabajaran que deteriord notablemente el avance en la
produccidon del campo, pues lo mas importante era saquear y no asi desarrollar los

medios de crecimiento tecnoldgico.

1.1.1 Sistemas de Propiedad de /a Tierra en la Nueva Espana

Se establecio en principio un régimen de propiedad privada, que consistia en tierras
que proporcionaban los Reyes de Espana a los conquistadores y colonos, a quienes
les daban encomiendas de indios, o sea, les proporcionaban todo el personal nativo
que necesitaran para la explotaciéon de sus tierras; la propiedad de la tierra
funcionaba por un sistema de contribuciones a la corona, que posteriormente se
suprimieron y se convirtieron en “donaciones reales”.

El sistema de Tierras Comunales, era otro medio de administracion de la propiedad
y era otorgada a los indios, Unicamente para el trabajo de la tierra pero de ninguna
manera podian disponer de ella para su venta, traslado de derechos o herencia. Un
modo de Tierra Comunal eran los Fundos Legales que se establecian en los cascos
del pueblo, eran solares que se establecian alrededor de las iglesias. En la misma

categoria se encontraban las tierras comunes de labranza conocidas como Ejidos,



eran administrados por los mismos que los trabajaban, pero debian pagar una renta
por la tierra. Los Propios eran sistemas de trabajo concedidos a una familia, desde
luego la extensidon de tierra eran menor, una parte de la produccion era para el
autoconsumo y la otra para el pago por la posesion. Finalmente, dentro del régimen
de Tierras Comunales estaban las Tierras de Comun Repartimiento, conocidas
también como Mercedes eran extensiones de tierra proporcionadas a los
campesinos a fin de que las trabajaran y proporcionaran los rendimientos que estas
otorgaran.

Sin lugar a dudas, las extensiones que se mencionaron anteriormente eran muy
pequefas en comparacion con los Latifundios, que eran proporcionados Unicamente
a los espanoles de rango (como Hernan Cortés) y su extensién abarcaba varios
Estados, su propiedad se heredaba bajo el sistema de Mayorazgo, que significaba
proporcionar los derechos al hijo mayor del latifundista siempre y cuando este fuera
varon; pero esta condicidn generd nuevos regimenes de propiedad, porque a los hijos
bastardos o mestizos se les heredaban ranchos y congregaciones.

Un sistema de propiedad que no se habia considerado en la organizacion inicial fue el
de la Iglesia, que fue haciendo crecer sus propiedades por medio de herencias,
cobros por indulgencias, donativos, entre otros, y llego a tener mas de la mitad de la
propiedad y los capitales de México, proporcionaban extensiones de tierra a los indios
basicamente para cultivo, a cambio solamente de una renta, era una extension de
tierra sin productividad pues no era adecuadamente explotada,que no recibia ninguna

mejora y ningun beneficio tecnoldgico y en consecuencia no generaba capital.
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1.1.1.1 Cambios de la Produccion del Campo en la Colonizacion

La conquista vino a mejorar con aportaciones los sistemas de produccién en México,
ya que trajo el uso de animales de carga y de transporte como el caballo y el asno,
animales de suministro y alimento como la vaca y la oveja ademas de la produccién
de otras especies como trigo, arroz y caia de azlcar; a nivel de tecnologia aportaron
el arado con punta de acero, la rueda y el carro. Con el fin de proteger la
comercializacién de los productos cultivados en Espafia, se restringio la produccion
del algodon, la cafa de azicar y el tabaco;, ademas de que se prohibid
definitivamente el cultivo de la vid, la morera y el olivo.

La alimentacion seguia basada en el consumo de maiz, frijol y chile como antes de la
conquista, ya que el trigo, solamente era consumido por los blancos (espaholes,
criollos y mestizos). A la gama de productos que proporcionaba el campo mexicano,
se adiciond otra lista que consideraba platano, arroz, cafia de azlcar, manzanos,
perales, ciruelos, naranjos, cebollas, ajos, tomate, y algunas variedades de flores

como claveles, jazmines vy lirios.

1.1.2 Meéxico Independiente y el Reparto de la Tierra

En los primeros afos del México independiente, el campo mexicano era la fuente
principal de alimentacion y mano de obra de los habitantes, las propiedades se
administraban en haciendas que comprendian latifundios donde se empleaba una

gran cantidad de gente para realizar las labores del campo.

! Miranda Basurto, Angel.1969. La Evolucion de México. 12. Edicién 82 Reimpresion Editorial Herrero

S.A.
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El éxito de este sistema se basaba en la politica laboral, pues las personas empleadas
no representaban egresos, ya que lo que previamente se habia establecido como
sueldo era tan poco, que en lugar de formar un capital, hacia creciente un adeudo
hereditario por el sistema de las tiendas de raya, ademas de la amplitud de las
jornadas de trabajo y las condiciones precarias de vivienda.

Con Don Benito Juarez y las Leyes de Reforma se promulgé la expropiacion de los
bienes del Clero, el objetivo era distribuir las tierras ociosas para que
proporcionaran beneficios econdmicos al pais. Pero durante la época Porfirista entre
1876 y 1910, éstas Leyes se desgastaron pues Porfirio Diaz manejo cierta
reconciliacién con la Iglesia y la reparticion de tierras tuvo un minimo crecimiento, el
interés se orientd a la industria y para el gobierno era suficiente con que la tierra
produciera la cantidad suficiente de insumos para el consumo de la poblacién, desde

luego, no habia planeacion ni inversidn para desarrollo.

1.1.2.1 Principio Agrario de la Revolucion

Con el olvido del campo durante el periodo Porfirista, se incrementd el rezago que
propicid la propiedad de la Iglesia sobre la tierra en el periodo Colonial, y esto llevd
finalmente a la Crisis de Produccion Agricola en 1910 y México se vio en la necesidad
de importar granos de Argentina y Estados Unidos, pues la poblacidén habia llegado a

14 millones de habitantes y el campo estaba completamente descuidado.
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No fue sino hasta el periodo de la lucha revolucionaria que se desatd la disputa sobre
la posesion de la tierra. Emiliano Zapata, defensor del ideal agrarista sostenia en su
lema de guerra la verdadera razén de la lucha de los campesinos: “La tierra es de
quien la trabaja”. El periodo de la lucha significé una etapa de pérdidas en el que el

campo mexicano redujo al minimo su produccién.

1.1.2.2 La Constitucion de 1917 y la Creacion del Ejido

Después de varios afios de lucha, este periodo termind con la dirigencia de
Venustiano Carranza que convocod a la integracion del Congreso Constituyente y
promulgaron la Constitucion de 1917 donde se cre6 por medio del Articulo 27 la
institucion del ejido:"VII.- Se reconoce la personalidad juridica de los nucleos de
poblacion ejidales y comunales y se protege su propiedad sobre la tierra, tanto para
el asentamiento humano como para actividades productivas.”

Ademas se reguld la tenencia de la tierra y la explotacidon de sus recursos prohibiendo

definitivamente el latifundismo. Sin embargo, la produccién no elevd sus niveles sino

hasta que se distribuyeron los primeros ejidos.

2 México. 1992. Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos. Nonagésimo

sexta edicion. Editorial Porria S.A. Pag. 28
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1.1.3 El Periodo de Reorganizacion Politica

La etapa de reconstruccion después del proceso revolucionario se llevo lentamente,
pero durante el periodo comprendido entre 1930 y 1946, la produccion agricola en
México crecid mas que la poblacidn, pues se cubrian las necesidades de alimentacion

y todavia se exportaba.

1.1.3.1 Primeros Pasos hacia la Reforma Agraria

En el periodo de la presidencia del General Lazaro Cardenas de 1934 a 1940, se da el
punto de partida de la Reforma Agraria, pues las politicas cambiaron el caracter
socioecondmico del campo, en menos de una década los productores privados
aportaban la mayor parte de lo que se consumia; Cardenas reorganizd a los
campesinos para que defendieran las tierras que se les habian distribuido, cred
instituciones centrales para ejidos, establecid un banco nacional de crédito ejidal y
cred ejido ejidos colectivos en las zonas agricolas mas ricas del pais. Con Cardenas,
la Confederacion de Campesinos de México (CCM) tuvo acceso a fondos federales y
personales, lo que le dio gran fuerza, y a su vez significaba la consolidacion del sector
campesino bajo un control federal. A la salida del presidente Cardenas, su sucesor,
Manuel Avila Camacho, calmé la ambicion de crecimiento de los campesinos

ejidatarios, solamente consolidd los logros del agrarismo, y la mayor parte de los
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esfuerzos se destinaron a absorber los costos politicos y econdémicos de la

expropiacion petrolera de 1938.

1.1.3.2 El Fin de la 22 Guerra Mundial y su Efecto en el Campo Mexicano

A la etapa que siguidé de 1946 a 1966 el campo alcanzd una produccion de 7.1%
anual. La oferta se incrementd y los precios en el mercado nacional se vinieron abajo,
no asi en los mercados internacionales, pues la 228 Guerra Mundial habia terminado y
la recesidon hizo que México fuera uno de los grandes abastecedores del mundo.

“Esa fue la época del milagro agricola. En 20 afios la produccién se cuadruplico y el
sector agropecuario contribuyé al desarrollo urbano-industrial con una oferta de
alimentos a bajos precios y con abundantes y crecientes exportaciones.”

En esas décadas México fue citado en los foros internacionales, en articulos y libros
especializados en produccidon agricola, como un éxito en la agricultura, el pais
experimentd tasas de crecimiento del Producto Interno Bruto en niveles
sorprendentemente altos en comparacion con los estandares internacionales.
Desgraciadamente, esa fase del milagro agricola termind rapidamente y a partir de
1966, la agricultura mexicana comenzd un descenso continuo y para mediados de los

afnos setenta era practicamente una caida en picada.

3 Rello, Fernéndo. 1986. “Agricultura con pies de barro” en Investigacion Econdmica.

UNAM, Facultad de Economia, abril-junio. Nim. 276. Pag. 213
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1.1.3.3 El Campo como Instrumento Politico

Por un periodo de treinta afios de 1940 a 1970, la agricultura estuvo subordinada a
los intereses de la industrializacién y un especial interés en conservar al productor
privado (no ejidatario) en el pilar del sector agricola. Los presidentes Avila Camacho y
Miguel Aleman, dieron mayor importancia a los productores privados, extendieron y
garantizaron sus derechos de propiedad, desde luego a expensas del productor ejidal.
En este periodo la Confederacion Nacional Campesina (CNC) solidifico su control
sobre el movimiento campesino, aunque su direccion siempre se orientaba hacia la
subordinacion a las ideas presidenciales en politica agraria, por lo tanto, no tenia
capacidad para prevenir ningin cambio en favor del sector.

El Unico beneficio que tuvieron los ejidatarios fue el aumento de tamafio de la parcela
individual. Para tierras de riego el aumento fue de cuatro a seis y hasta diez
hectareas, y las parcelas de temporal se incrementaron desde ocho a doce y hasta
veinte hectareas.

“Los resultados de la politica que favorecieron la produccién sobre la distribucion, en
el subperiodo de 1940-1958, demostraron claramente el énfasis renovado del sector
privado en la agricultura: de 1940 a 1960 la participacion del sector privado en el

valor total de la produccion agricola fue de 61.4% comparado con el 50.75% en
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1940. En términos de la participacion de tierra irrigada, el ejido sufrid una caida del
57.4% en 1940 al 49.8% en 1950 y 41.6% en 1960.™

Entre 1959 y 1970, el ejidatario es convertido en parte del sistema capitalista, como
consecuencia de las confrontaciones hasta cierto punto tibias de las organizaciones
campesinas, como la Union General de Obreros y Campesinos de México (UGOCM) y
la Confederacion Nacional Campesina (CNC).

De estas confrontaciones, se derivd el nacimiento de la Confederacién Campesina
Independiente, donde se nombrd un triunvirato que dirigia este organismo y era
representativo de las regiones productivas mas importantes del pais. Representaba
para el gobierno, un desafio a las posiciones que sostenian los organismos anteriores.
“La respuesta presidencial a la situacion econdmica y politica en el campo fue doble.
Primero, se hicieron esfuerzos para revitalizar el ejido, particularmente en distritos
irrigados donde los ejidos contaban ya con agua, pero carecian de otros apoyos
necesarios para participar en la revolucién verde que empezaba a extenderse en las
zonas agricolas comerciales de México. La segunda respuesta del Estado para
enfrentar el nuevo desafio, fue la revitalizacion de la unién campesina oficial (Ila CNC)
para mantener y, en algunas regiones importantes, obtener nuevamente el control

sobre el campesino.”

* .. R. Mares, David. 1988. “Consecuencias sociales de la crisis econdmica en la

agricultura mexicana”, en Problemas econdmicos de México, realidad y perspectivas.
Ed. Trillas. 12 edicién. Pag. 81.

> Op. Cit. Pag. 83.
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Todo esto con un solo fin, incorporar a las propiedades ejidales productivas al
mercado interno, pero aun asi el presidente Lopez Mateos, suspendid la distribucion
de certificados para no llegar a afectar las propiedades privadas que seguia

considerando la mejor opcidén del campo mexicano.
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1.2 El Campo Mexicano ante el Libre Comercio

La produccion en el campo esta dividida en dos partes, en una de ellas participan los
productores privados, duenos de sus tierras y que invierten en sistemas de tecnologia
que les permiten obtener mayores rendimientos en sus cosechas; la otra parte es la
que esta en manos de los ejidatarios, cuya produccion es deficiente y es basicamente

para el autoconsumo.

1.2.1 Nacimiento del Paternalismo

A partir de la culminacién del buen periodo, la produccién en el campo mexicano
cada vez fue menor en relacidn a los porcentajes de crecimiento de la poblacion,
pues el sector agricola ha venido disminuyendo en 1.4% anual, mientras el
crecimiento de la poblacién se incrementa de forma desproporcionada en relacion al
campo.

En este periodo se observa que la falta de planeacion significd un problema, pues 20
anos de produccién agricola desequilibrado trajo como consecuencia un nivel de
crecimiento que finalmente no se pudo sostener, lo que provoco la caida de la que el
campo mexicano todavia no puede levantarse.

Insistiendo en la ayuda a los ejidatarios, el presidente Dias Ordaz cred el Banco
Nacional Agropecuario, la industria de fertilizantes fue nacionalizada y expandida e

intentd finalizar la distribucion de la reforma por medio del Programa Nacional
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Agricola que dividid al pais en seis zonas para facilitar la determinacién sobre las
propiedades mas adecuadas.

De 1970 a 1982 los presidentes Echeverria, Lopez Portillo y Miguel de la Madrid,
vieron el declive de la produccidon del campo en México, pues aqui el nivel de
crecimiento de la poblacién habia superado, finalmente, al nivel de produccién

agricola, lo que repercutié en serios problemas de alimentacion.

1.2.1.1 Acciones del Gobierno hacia el Campo

Desde estos anos México ha experimentado un proceso de urbanizacion acelerado
que ha sido causante de varias modificaciones en los procesos productivos, sobre
todo en lo que al campo se refiere, al grado que se puede decir que la sociedad
urbana marca el rumbo de la rural.

En este periodo, la agricultura mexicana ha sufrido modificaciones muy rapidas y
drasticas como consecuencia de la orientacion de las politicas globales y politicas
estatales. Entre las modificaciones mas importantes se encuentran los modos para
producir, distribuir y consumir alimentos que desde los afos setenta trata de ser una
copia del modelo alimentario estadounidense.

Esta crisis en el campo hizo que el gobierno adoptara una actitud paternalista, que
hizo llegar al campo un porcentaje mayor del presupuesto federal y creé un ndmero
de instituciones mayor que el de épocas pasadas como la Comisién Nacional de las
Zonas Aridas y el Instituto Nacional para el Desarrollo de la Comunidad Rural, y
modificd las leyes como en la nueva Ley de Reforma Agraria, el nuevo Cddigo Federal

de Agua y la Ley de Fomento Agropecuario.
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1.2.2 Modificacion de los Sistemas de Produccion Tradicionales

Los productos tradicionales trigo, maiz y frijol han sido desplazados por otros como
sorgo, soya, cartamo, avena y otros; lo que ha traido como consecuencia un
desabasto de los productos tradicionales, que hoy dia constituyen la base de la
alimentacion de los mexicanos, por lo que ha habido necesidad de recurrir a la
importacion de estos productos para satisfacer la demanda nacional. “México tiene
una agricultura con pies de barro. Otros paises subdesarrollados con una menor
dotacion de tierra por habitante (...) lograron construir una agricultura fuerte y
satisfacer las necesidades alimenticias de su poblacion. (...) En cambio, México es un
pais mas rico pero mucho menos preparado para intentar un salto en su evolucion
econdmica.” En la administracién del presidente Salinas de Gortari, desaparecid la
institucion del ejido, y con ello la figura paternal del gobierno, ahora los predios
ejidales pasaron a ser propiedades privadas, en las que desde luego sus nuevos

propietarios no estan en condiciones de producir y explotar adecuadamente.

1.2.2.1 Reacciones a los Cambios Estructurales en el Campo

Como respuesta de una politica de privatizaciéon de Carlos Salinas, la respuesta de los

agricultores fue vender sus extensiones de tierra a los productores privados, ya que

* Op. Cit. Pag. 240.
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no contaban con recursos para cultivar sus predios. El presidente sucesor, Ernesto
Zedillo, continué una politica de fantasia por la que ofrecid un consuelo a los
productores, Procampo, apoyo en efectivo simbdlico para los nuevos propietarios,
que como resultado de una politica equivocada de tantos afos ya estaban
marginados, y fueron los productores privados quienes lograron abastecer el mercado
nacional y las demandas de exportacion, es por demas mencionar que sus sistemas
de mejoramiento son inversiones propias.

A pesar de su reforma agraria y su prestigio como cuna de la Revolucién Verde,
México tiene varios millones de campesinos sin tierra, varios millones de campesinos
que no estan en condiciones econdmicas para producir y otros varios millones de
campesinos e hijos de campesinos emigrados en las ciudades, viviendo como

marginados.

1.2.3 El Campo y la Apertura Comercial

Desde 1982 con la entrada de México al GATT (Acuerdo General sobre Aranceles y
Comercio), se supo que aunque se habia vivido bajo un régimen de sustitucion de
importaciones y la industria nacional no estaba preparada para competir, que el
sector mas desprotegido era el campo, pues habia un rezago econdmico vy
tecnologico de muchos afos, y que por lo menos en el sector que involucraba la
produccidon de los ejidos, no iba a ser posible para los campesinos obtener los

financiamientos que soportaran un desarrollo inmediato.
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Desde 1994, cuando México declara fronteras abiertas, el campo se ve en la
necesidad de adoptar los precios internacionales para la comercializacion de su
produccidon. Ya para entonces la importaciéon de productos del campo es una
necesidad para cubrir las demandas de alimentacion en México. Aunque esta politica
afectd fuerte al campo, también trajo beneficios al sector privado en la exportacion

de Aguacate, Jitomate, y frutos tropicales como la Naranja, Pifa, Papaya y Meldn.

1.2.3.1 El Comercio con América del Norte

Este bloque estd integrado por Canadd, Estados Unidos y México; no se puede
ocultar que México tiene enfocadas la mayor parte de sus energias al intercambio
comercial con estos paises. Previo a la firma del Tratado de Libre Comercio de
América del Norte, para México las economias de Estados Unidos y Canada
representaban casi 70% de su comercio exterior, mas de 90% del turismo receptivo y
porcentajes similares en los flujos financieros, para Estados Unidos y Canada, México
representaba apenas 6% de su comercio internacional.

Es bien claro que el objetivo de esta integracion es meramente comercial, y para
México significa la oportunidad de recibir inversiones directas y creacion de empleos,
hay que considerar también la ventaja geografica para la instalacion de maquiladoras
y ensambladoras que permiten un flujo rapido y econdmico de mercancias.

Para el agro, la ventaja de pertenecer a este bloque reside en el prevalecimiento de

condiciones comerciales y el compromiso de reducir o eliminar las politicas internas
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que permitan el ingreso de los productos mexicanos,” pero lo que podria ser un
verdadero canal de oportunidades, es el acuerdo logrado en 2005 en Mar del Plata,
Argentina, cuando Estados Unidos manifestd su acuerdo para desmantelar

gradualmente el sistema de subsidios agricolas.®

1.2.3.2 Relaciones Comerciales con América Latina

Tal como se plantea en la escuela econdmica estructuralista, las relaciones
comerciales entre paises de niveles de desarrollo econémico bajos, solamente tiene el
objetivo de diversificar la gama de productos disponibles, hablamos desde luego de
produccién del campo.

Hay programas de integracion econdmica con los paises latinoamericanos, al dia de
hoy, estd vigente la Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI), que
pretende cumplir tres etapas:

Primera.- de complementacién industrial

Segunda.- de conformacion de una economia sectorial

Tercera.- de establecimiento de un arancel comun.

> Phillips Olmedo, Alfredo.1990 “México y el Acuerdo de Libre Comercio entre Canada

y Estados Unidos”, en Ensayos sobre la modernidad nacional. México y sus

estrategias internacionales. Primera edicion, Editorial Diana.

® http://www.eluniversal.com.mx/editoriales/vi 32237.html
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Pero la realidad es que el cumplimiento de estas etapas ha sido muy débil y ha
estado francamente estancado, principalmente porque entre los paises miembros hay
una clara competencia por acceder a otros mercados de mayor interés para ellos y no
se ha sometido el gradualismo al 100% ya que no se tiene la verdadera intencion de

exportar sin comprometer el mercado interno.’

1.2.3.1 Relaciones Comerciales con Europa

Europa es un verdadero ejemplo de integracién y ha desarrollado una lista de
acuerdos como comunidad que ha cumplido fielmente, incluso a nivel econdmico son
considerados como un bloque y los paises miembros cumplen completamente con sus

principios:

* libre circulacion de mercancias
* libre circulacion de servicios
* libre circulacién de capitales

* libre circulacidon de personas

En consecuencia las negociaciones comerciales que se realizan con otros paises son

como bloque econdmico, esto para México representa obtener los mismos beneficios

7 Anguiano Roch, Eugenio. 1989 “México y la Integracién Latinoamericana” en

Ensayos sobre la _modernidad nacional, México y sus estrategias internacionales.

Primera edicion. Editorial Diana.
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arancelarios en la exportacién de sus mercancias a cualquier pais de Europa, pero
también la adquisicién de los mismos compromisos en las importaciones.®

En el terreno de la agroindustria, la relacion con Europa puede verse restringida por
las condiciones de sanidad vegetal y animal, en estos casos la Comunidad Europea
permite la distincion del trato comercial por paises y estos determinan los controles

que apliquen a las importaciones en este sector.

1.2.3.1 La Cuenca del Pacifico y el Comercio con México

Las cifras crecientemente deficitarias de la economia mexicana en materia de
comercio exterior frente a los paises de la Cuenca del Pacifico merecen una reflexion
constructiva a la luz de la reunion realizada por la APEC en Busan, Corea del Sur. El
comportamiento de la balanza comercial de México frente a los paises miembros de
ese foro econdmico hace aconsejable, tanto para el sector publico como para el
sector privado mexicanos, una revision a fondo de toda la estrategia de promocion
comercial internacional que vienen empleando. Con excepcidon del saldo comercial
favorable que México reportd en el ejercicio 2004 con Estados Unidos, por un monto

de 56 mil 784 millones de ddlares, con el resto de los 21 paises miembros de la

8 Sanchez Garcia, Sergio. 1990 “La unificacién econémica de Europa, oportunidades y

retos para el desarrollo de México” en Ensayos sobre la modernidad nacional, México

en la economia internacional. Primera edicion. Editorial Diana.
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comunidad econdmica Asia-Pacifico, nuestra desventaja en el comercio exterior es
abrumadoramente consistente, como lo demuestra el déficit comercial acumulado
que alcanzé un monto de 45 mil 925 millones de dodlares en 2004.

A la luz de esas cifras en nuestra balanza de comercio exterior, se puede confirmar
que algo no esta funcionando bien en la diplomacia econdmica mexicana ya que no
se estan haciendo los diagndsticos regionales necesarios para mejorar nuestra
balanza comercial, ni se estan obteniendo los resultados deseables. Aun el superavit
comercial que México obtiene en afios recientes frente a Estados Unidos se debe
analizar con un desglose de cifras, las cuales se esfuman en la contabilidad de las
actividades de la industria maquiladora y las empresas transnacionales que operan
bajo las reglas de desgravacion del TLC. El reto del comercio exterior para México se
ird haciendo cada vez mas fuerte en la Cuenca del Pacifico, especialmente con paises
como China, Japon, Corea del Sur, Malasia y Taiwan, con los cuales acumuld un
déficit comercial de 3 mil 623 millones 200 mil délares en 2004.

La industria agroalimentaria puede ser la beneficiaria de la promesa de eliminacion de
subsidios en la reunion del Foro de Cooperacion Econdmica Asia-Pacifico. En Corea se
planted la posibilidad de crear un frente comdn contra los subsidios agricolas. La
reunion de la Cuenca del Pacifico obliga a México a encarar el reto de la
competitividad. Esos 21 paises que la integran representan 60% del producto
econdmico mundial y la mitad del comercio global. México tiene en la Cuenca del

Pacifico un potencial ilimitado.’

2 http://www.eluniversal.com.mx/editoriales/vi 32237.html
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1.3 Situacion Actual de la Industria Agroalimentaria

El sector de agroalimentos y bebidas en su conjunto mantiene muy activas sus
operaciones comerciales externas, ya que de enero a agosto de 2005 elevd 15.4 por
ciento sus exportaciones en relacion con el mismo periodo de 2004, las cuales
sumaron 7 mil 901 millones de ddlares. Aunque es muy importante el incremento
dentro del sector, todavia dista mucho de que represente niUmeros importantes en los
registros nacionales ya que el registro total de exportaciones en ese periodo sumo 54
mil 233 millones de ddlares.!® Este volumen de operaciones representa el 15% del
total de exportaciones.

El momento actual de la industria agroalimentaria se desenvuelve bajo la norma que
dicta la politica gubernamental para obtener beneficios que aplican de manera
general y no influye el que una parte importante corresponda a empresas
establecidas con capital extranjero. También ha promovido la exportacion de
agroalimentos mediante programas, pero esto no ha frenado el volumen de las
importaciones cuyos mercados se han diversificado y han tomado fuerza como lo ha
hecho concretamente el Asiatico, ya que el intercambio con esta zona econdmica
arrojo para 2005 un déficit de 4 mil 639 millones 807 mil ddlares contra 3 mil 391
millones 886 mil ddlares en 2004. Esta situacion puede desencadenar una serie de
riesgos que deben preverse para evitar la caida de sectores o el cierre de industrias

dentro de nuestro pais. Por otro lado, la industria de alimentos balanceados para

10 http://www.cefp.gob.mx/intr/edocumentos/pdf/cefp/cefp0652005.pdf
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animales ha tenido modificaciones que dirigen la produccidon hacia la especializacion

buscando atender cada vez mercados mas especificos.

1.3.1 Politica Gubernamental

Desde 1999, la politica gubernamental en el campo mexicano practicamente no ha
sufrido modificaciones, lo que significa que se ha trabajado de forma constante en el
seguimiento de esquemas de trabajo, en los que se involucra al agro en todos sus
sectores y al gobierno en las diferentes areas que interrelacionan, tanto en desarrollo
técnico y tecnoldgico, como en financiamiento.

Aunque se sigue también la linea de las politicas gubernamentales, las que se
modifican frecuentemente son las que se encargan de resguardar la sanidad en el
agro mexicano.

Desafortunadamente, aunque se ha trabajado de forma constante en el desarrollo de
la produccién en el campo, desde que México decidié participar de forma activa en el
comercio internacional, aln no es posible erradicar de definitivamente las practicas
proteccionistas que sumieron al campo en un rezago tecnoldgico y econdmico muy
importante. El sector agroalimentario, habitualmente debe participar en los
programas que promueve el gobierno para el apoyo de los productores, como el
financiar programas de subsidio promovidos por ASERCA (Apoyos y Servicios a la
Comercializacion Agropecuaria), como condicion para poder participar en otros

programas de su interés, como la asignacion de cupos para la importacion de granos.
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1.3.2 Inversion Extranjera en el Sector de Agroalimentos

Entre enero de 1999 y junio de 2005, las empresas con inversion extranjera en el
sector de alimentos y bebidas han invertido 7 mil 178.2 millones de ddlares, lo que
equivale a 14.7 por ciento de la Inversion Extranjera Directa realizada por el total de
empresas de capital foraneo del sector manufacturero.

Asimismo, el Gobierno Federal busca promover la inversidon extranjera en la industria
de alimentos y diversificar ain mas por medio de programas de promocion que dirige
el Banco Nacional de Comercio Exterior (BANCOMEXT), ya que a enero de 2006, 355
empresas de este sector son de origen estadounidense, 61 son holandesas, 53
espanolas, 37 canadienses, 27 son originarias de Panama, 26 de Francia y 21 son de

Italia, de acuerdo con datos de la Secretaria de Economia.!!

1.3.3 Principales Agroalimentos Exportados

De acuerdo con cifras del Banco de México, los productos que mas aportaron a las
exportaciones en términos de valor fueron las hortalizas, raices y tubérculos
alimenticios, con un total de 2 mil 240 millones de ddlares de enero a agosto de 2005
y representaron el 28.35% del total de exportaciones en el sector. Asimismo, las
bebidas, liquidos alcohdlicos y vinagre fueron las segundas exportaciones mas
importantes en cuanto a su valor, con mil 690 millones de ddlares en el periodo

referido y un 21.39% del monto exportado.

1 http://www.presidencia.gob.mx/buenasnoticias/?contenido=22285
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Otro rubro relevante es el de frutas y frutos comestibles, con exportaciones por mil
151 millones de dodlares, en el total de exportaciones correspondié al 14.57%; en
especial estos productos reportaron un aumento de 30% en el monto exportado
respecto al mismo lapso de 2004.

Otros alimentos que destacan por su valor y dindmica de crecimiento son
preparaciones de hortalizas, con 354 millones de dodlares, representando un 4.48%
del total de exportaciones y un avance de 29.5%, asi como preparaciones
alimenticias diversas con 361 millones, un 4.57% de las exportaciones totales del
sector y un aumento de 15.3%.

Desafortunadamente entre los productos mas exportados no se encuentran los
alimentos balanceados para animales, las empresas fabricantes en este sector no
reciben hasta ahora apoyos directos para promociones en el extranjero y tampoco la
asesoria directa del gobierno para la penetracién en otros mercados. Ha sido mas
frecuente, que incluso, gobiernos extranjeros metan a programas de exportaciéon a

sus paises a los fabricantes de alimentos de México.

1.3.3.1 Proyectos de Exportacion para el Sector de Agroalimentos

Los estados mas dinamicos por el nimero de empresas exportadoras que participan

en proyectos de importacion son: el Distrito Federal con 47 empresas y Jalisco con

35. También se sabe que los mercados con mas movimiento son Norteamérica con

31 proyectos, seguido por Asia con 23 y Europa con 18 proyectos. El proyecto mas
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importante es del tequila y mezcal, pues abarca a 56 empresas de los estados de
Jalisco, Oaxaca y el Distrito Federal, y la meta son los mercados de Norteamérica, de
Asia y Europa.

Para las bebidas energizantes y concentrados para preparar bebidas se han realizado
diversas acciones para exportar a Norteamérica y Centroamérica. Por su parte, los
proyectos de exportacion de conservas se enfocan basicamente en el mercado
norteamericano, y en cuanto a las ventas externas de productos de confiteria y
botanas se estan promoviendo en Europa, Norteamérica y Asia. Respecto a la
exportacion de productos carnicos, ésta se focaliza Unicamente en Asia.

El mercado norteamericano seguira siendo el mas importante para las exportaciones
de alimentos, tanto por la cercania geografica como por la alta demanda de
consumidores hispanos, principalmente de origen mexicano, los cuales mantienen un
arraigo en cuanto a los alimentos de su pais natal. El continente asiatico representa
uno de los mercados mas importantes para las exportaciones de alimentos, y de
hecho organismos como el BANCOMEXT han promovido productos como tequila,
mezcal, salsas, confiteria y botanas, los cuales tienen un importante nicho de
mercados en varios paises de la region como China, Japdn e Indonesia. Para la
industria de alimentos mexicanos, América Latina representa un mercado potencial
por la similitud del idioma y de algunas costumbres.

De acuerdo con cifras reportadas en enero de 2006, el sector de alimentos y bebidas
mexicanas se coloca en el cuarto sitio en manufacturas de exportacion, lugar que
puede ir escalando en la medida en que aproveche toda la gama de materias primas

y de alimentos exoticos que existen en el pais y que se pueden exportar. Un factor
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muy positivo para México es que varios tratados de libre comercio que ha firmado
con distintos paises estan llegando a su fase final de desgravacion arancelaria,
aspecto que puede impulsar aun mas las exportaciones del sector de alimentos y
bebidas.!?

La industria de alimento balanceado para animales ha logrado satisfacer sus
necesidades, participando en los programas de importacion de granos mediante la
asignacion de cupos, del mismo modo ha cubierto sus demandas de productos
lacteos, fuentes de proteinas vegetales y otros aditivos (vitaminas, minerales y
saborizantes) por medio de las importaciones. Los principales paises de donde se
importan insumos son: Estados Unidos, Australia, Francia, Espafia, Canada y

recientemente China.

1.3.3.2 Efectos del Intercambio Comercial en México

Por otro lado, el intercambio comercial ha crecido de forma constante; en el sector,
ha sido muy importante la repercusion de las importaciones principalmente de
América del Norte y Europa. Estados Unidos es el principal proveedor de granos e
insumos del campo de las plantas procesadoras de alimento balanceado para
animales y Canada participa con los productos de alto valor nutricional que se
producen ahi. Europa por su parte, ha sido clave en su aportacion en el desarrollo
tecnoldgico de la produccidon de alimentos balanceados vy la exportacion de quimicos

y medicamentos para el sector veterinario.

L2http://www.inegi.gob.mx/inegi/contenidos/espanol/prensa/comunicados/balcom.as

9]
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La produccion de alimento balanceado para animales se orienta en mayor volumen a
nivel mundial a los que estan destinados a la alimentacion de ganado, aves, y cerdos;
ademas de la linea pet (alimentos para mascotas) que aunque es parte de la
produccion de alimento para animales se considera en un rubro diferente. Los
principales exportadores a nivel mundial de alimento para ganado son: Canada,
Estados Unidos y Trinidad y Tobago. En la exportacién de alimento para aves los
paises que tienen mayor volumen de operaciones son: Estados Unidos, Canada y
México. Con lo que se refiere a alimento para cerdo, los principales exportadores son:
Indonesia, Trinidad y Tobago y Guyana. Lo que se refiere a linea “pet” (mascotas),
los principales exportadores son: Francia, Estados Unidos y Holanda.

Los principales exportadores de alimentos balanceados para otras especies que no
son las anteriormente mencionadas son: Estados Unidos, Canada y Malasia.

En lo que refiere a volumen de consumo, cabe mencionar que los alimentos para
animales que tienen mas movimiento en el mercado internacional son los de la linea
pet (mascotas), le siguen el conjunto de las especies diversas, el alimento para

ganado, para aves y finalmente el alimento para cerdos.?

13 http://www.fao.org/es/ess/toptrade/trade.asp
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1.3.4 Importaciones del Sector Agroalimentario

A lo largo de 2005 se pudo apreciar que si bien se dio un repunte importante en las
exportaciones de alimentos y bebidas, éstas no alcanzan a compensar el valor de las
importaciones, pues durante enero-agosto, las mismas sumaron 8,721 millones de
ddlares y arrojaron un repunte de 6%. Con base en lo anterior, el sector de alimentos
registrd un déficit comercial por 820 millones de dolares en el periodo mencionado,
no obstante observd una reduccion en términos absolutos por 564 millones de
dblares respecto de enero-agosto de 2004. Lo que significa que aunque la
importaciones siguen siendo superiores a las exportaciones, el movimiento de
comercializacién hacia el exterior ha incrementado sus ingresos.

Las importaciones que sobresalen por su valor, en orden de importancia, son: carnes
y despojos comestibles con 1,521 millones de ddlares que representé un 17.44% de
las importaciones totales del sector, cereales con 1,127 millones y un 12.92% del
total de importaciones, asi como semillas y frutos oleaginosos y frutos diversos con
1,085 millones de ddlares con una participacién en el total de importaciones del

sector de 12.44%.

1.3.4.1 Riesgos del Comercio Internacional

Con la apertura comercial, el agro se ha visto amenazado por la entrada de

enfermedades que pueden danar de forma severa la salud de animales, plantas y
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humanos. Por esto, las dependencias responsables han puesto todos sus esfuerzos
en controlar y proteger al medio ambiente, mediante restricciones que regulan el
ingreso de productos que amenazan las condiciones sanitarias actuales. Del mismo
modo, las autoridades han apoyado las denuncias de los sectores afectados, cuando
en la operacion comercial ordinaria se introducen al pais productos que compiten de
forma desleal por la aplicacion de practicas desleales en el comercio como el
Dumping que “consisten en la importacion al mercado nacional de mercancias

extranjeras a un precio inferior a su valor normal”.!*

1.3.4.2 Impacto de la Participacion de China en la Agroindustria Mexicana

En este rengldn no se puede dejar de lado la participacion de China en las
importaciones, ya que éstas se han incrementado de forma muy significativa sobre
todo en el area de quimicos, aunque es el primer productor mundial de granos, y es
el primer proveedor de éstos en Asia aln sobre Estados Unidos, su participacion en
este sentido todavia no tiene alcances directos en el mercado nacional mexicano. Sin
embargo, el volumen de sus operaciones ha sido motivo de desestabilizaciones en la

disponibilidad de mercancias y determinante en la asignacion de precios a nivel

% Acosta Roca. Felipe. 2005. Glosario de Comercio Exterior. Segunda edicion.

Ediciones Fiscales ISEF S.A. Pag. 45
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mundial. En estos sentidos se ha notado la ventaja de costos que representa para
este pais la produccién por los costos bajos de operacion.

El comportamiento de la Balanza Comercial registra un incremento muy importante,
ya que en el afio 2000 se obtuvo un déficit de operaciones de 2 mil 676 millones 32
mil dolares, y en 2005 éste déficit se incrementd a 16 mil 496 millones 919 mil, esto

significa un crecimiento del déficit de 516.47% solo en este periodo.

1.3.5 La Industria de Alimentos balanceados para Animales en México

Después de haber revisado el sector agroalimentario, a partir de ahora vamos a
dirigir el estudio a la industria enfocada a la alimentacién animal; de acuerdo a las
cifras registradas como resultados en 2005, no es un sector que proporcione
estadisticas interesantes en el registro de las exportaciones a pesar de que ha
incrementado considerablemente sus movimientos, mas sin embargo, participa como
importador y el potencial en este segmento es ilimitado. En México, una parte
importante del Sector se encuentra organizado en la Camara Nacional de la Industria
de la Transformacion (CANACINTRA), existen aproximadamente 150 plantas que
abarcan diferentes ramos de la industria alimentaria en animales, de ellas 40 estan
incorporadas a CANACINTRA por medio de un Consejo Coordinador que las organiza

y respalda en distintas gestiones. Dicho consejo estd integrado por AMEPA

15 http://dgcnesyp.inegi.gob.mx/cgi-win/bdieintsi.exe/Consultar
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(Asociacién Mexicana de Productores de Alimentos, A.C. ), ANFACA (Asociacidn
Nacional de Fabricantes de Alimentos para Consumo Animal, S.C.) y CONAFAB
(Consejo Nacional de Fabricantes de Alimentos Balanceados y de la Nutricion Animal,
A.C).

En este tipo de organizaciones, la industria agroalimentaria se respalda y se organiza
para hacer frente a las circunstancias que el libre mercado pone en el camino de la
competencia, o bien, para hacer frente a la defensa del sistema de inocuidad en
México. Por este medio también se representan las empresas en las reuniones de
trabajo que convoca el gobierno para la publicacién de Normas Oficiales Mexicanas.
En este panorama, la industria agroalimentaria se encuentra ante la oportunidad de
aprovechar las ofertas de insumos diversos de uso seguro, procedentes de diferentes
partes del mundo, para asi poder obtener los mayores beneficios en la productividad
de la engorda de animales a menores costos, con mejores rendimientos y una
garantia de sanidad; lo que a su vez representa un mayor beneficio en el incremento
de las exportaciones, tanto de los mismos alimentos como de los diferentes productos
de origen animal.

Del total de operaciones de comercio exterior que realizd México en 2005 para las
preparaciones de alimentos no comprendidas en una clasificacion especial, el 62.57%
fueron importaciones y el 37.43% exportaciones; en esta parte de la estadistica se

considera a los alimentos balanceados para animales. Las cifras que arrojaron es un
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total de 469 millones 550 mil ddlares en importaciones contra 280 millones 851 mil
ddlares en exportaciones, lo cual arroja un déficit de 188 millones 699 mil délares.®

A pesar de que México se registra dentro de las estadisticas como quinto exportador
de alimento para ganado, tercero en alimento para aves, y séptimo en otras
especies; no se puede considerar al sector como fuente importante de ingresos por
venta al extranjero, pues los principales productos del sector agroalimentario que
exporta son: cerveza, tomate, bebidas no alcohdlicas, ganado, chile, vegetales

frescos, alimentos preparados (de consumo humano), entre otros.’

16 http://dgcnesyp.inegi.gob.mx/cgi-win/bdieintsi.exe/Consultar

17 http://www.fao.org/es/ess/toptrade/trade.asp
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CAPITULO II.

RAZONES PARA EL DESARROLLO DE UN PROYECTO DE IMPORTACION

Un proyecto de importacién en la industria agroalimentaria puede surgir por
diferentes razones, una de las causas, se presenta cuando la empresa es
innovadora, es normal que el producto terminado esté basado en un trabajo
constante de investigacion, que procura por lo general traer beneficios a través de
la incorporaciéon de insumos formulados en el extranjero que pueden ofrecer una
mayor calidad al producto terminado nacional. Otra causa, puede ser cuando se
identifica la necesidad de garantizar de forma constante un estandar de calidad
en las materias primas formuladas y resolver de forma segura la problematica que
se presenta al no lograr los resultados esperados por la calidad irregular o mala de
los insumos de que se puede disponer en el mercado interno. Otra mas es, cuando
la cadena de comercializacion que sigue el abasto de un producto en el
mercado nacional es muy larga, y se ve conveniente considerar la opcion de traer
los productos del extranjero a fin de lograr competitividad y no absorber precios
altos en comparacion con los estandares manejados a nivel internacional, el
establecer contacto directamente con el fabricante, estara plenamente justificado
por el volumen de consumo de dicho ingrediente. Finalmente, la falta de
disponibilidad de un producto que ya esta formulado puede ser el factor que

desencadene el proyecto de importacidon, para poder determinar si la escasez se
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puede solucionar incorporando productos del extranjero, aunque para ello sea
necesario absorber un mayor costo.

En el campo de la nutricion animal, la formulacién de alimento balanceado para
cerdos tuvo una innovacion muy importante en 1994 cuando se cred una empresa
que se enfocé al desarrollo de sistemas de alimentacion en edad temprana ademas
instal6 una estacion experimental donde podia verificar el resultado de sus
férmulas en animales vivos, con este soporte lanzd al mercado una linea de
alimentos preiniciadores que llevaron a los porcicultores a obtener beneficios
significativos, ya que la produccidon de sus granjas se optimizod positivamente al
lograr un indice mayor de sobrevivencia de sus lechones y un desarrollo mas
rapido de estos permitiéndoles llegar al peso de cerdo de engorda en un tiempo
mucho menor al que tradicionalmente se habia manejado.

El presente capitulo tiene como finalidad presentar los casos ante los que se puede
iniciar el desarrollo de un proyecto de importacién, tomando en cuenta el
crecimiento cientifico de la empresa, la optimizacidon en el uso de materias primas
de alta calidad, el abasto seguro de insumos de disponibilidad irregular y el
beneficio econdmico que se puede conseguir al reducir la cadena de

comercializacion.
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2.1 Importacion de un Insumo sin Similar Nacional

La empresa fabricante de preiniciadores para lechones que se menciona en ela
introduccion de este capitulo, enfocé el desarrollo de sus alimentos a fin de
optimizar las condiciones naturales del cerdo, pues se sabe que los lechones tienen
una funcidn digestiva incompleta por su baja produccidén de enzimas que ayudan a
digerir y absorber los nutrientes de los alimentos, ésta condicién reduce la
fortaleza de su sistema inmunoldgico por lo que pueden adquirir enfermedades de
tipo intestinal o respiratorias y morir rapidamente, una baja produccidon de acido
gastrico, ocasiona que los alimentos que ingieren no se sinteticen de forma normal
y se desalojen sin haber logrado captar de ellos el total de nutrientes que podrian
aportar, disminuyendo frecuentemente su apetito, esto significa que el lechén no
consume su racion completa y eso llevara a que el tiempo de su crecimiento se
incremente y por consecuencia el costo de llevarlo a peso de engorda se eleve.

Para abatir este problema, se considerd que la alternativa es incorporar a los
alimentos una proteina vegetal de alta digestibilidad que proporcionara los

beneficios que podrian obtenerse de alimentos que el lechdn es incapaz de digerir.

2.1.1 Localizacion del Insumo

En la busqueda de ingredientes de origen vegetal que proporcionan beneficios

notables en cuanto a propiedades de valor proteinico, se localizd en Dinamarca un
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fabricante de concentrado de proteina de soya, con una calidad constante y
garantizada.

“El proyecto de construccion de esta planta, situada en Horsens, Dinamarca,
comenzo en 1993. Es la primera y Unica de su tipo en el mundo, representa el uso
de los mejores y mas modernos métodos en la industria biotecnoldgica, ha sido
disefiada con una vision de una flexibilidad maxima con en lo que refiere a
procesos y mayor expansion.”®

Esta planta fabrica una gama de productos obtenidos en su totalidad de la Soya,
pero que varian en sus aplicaciones dependiendo de las caracteristicas fisicas que
van desde un polvo muy fino como talco, un polvo de granulometria estandar y
otra presentacion rica en fibras. En estas lineas la cantidad de proteina que
contiene el producto también puede ser diferente en cada uno de ellos. Estas
caracteristicas sirven para propiciar la mejor incorporacion del producto en los
procesos de produccidon de las diferentes plantas procesadoras alrededor del

mundo.

Continuando con la investigacion, se tomaron referencias de plantas procesadoras
de alimentos en Europa como las del grupo CCPA (Central Cooperativa de
Produccidon Animal) que conjuga las multiples funciones ligadas a su papel de
empresa de servicios en nutricion animal, salud animal y técnicas de crianza,
quienes dieron como referencia que este producto proporcionaba resultados

constantes en cuanto al estandar de calidad que el fabricante garantiza.

18 http://www.hamletprotein.com/
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2.1.2 Caracteristicas del Insumo y Beneficios que Aporta

El producto a incorporar es un concentrado de proteina de soya al 54% en
presentacion de polvo color beige y olor suave, envasado en sacos de papel con 25
kgs. “El producto de nombre HP 300 se caracteriza por su alta digestibilidad, por
su bajo contenido de material antinutricional y excelente palatabilidad.”*® Se
considera material antinutricional la presencia en la soya de antigenos, inhibidores
de tripsina, lecitina y oligosacaridos, son proteinas indigestibles que pueden causar
dano al intestino reduciendo la produccién de enzimas, pueden alojarse en el colon
provocando fermentacion que ocasiona la muerte de células epiteliales y en
consecuencia hay una baja importante en la absorcion de nutrientes.

El 100% del frijol de soya que se usa para procesar el concentrado de proteina
es originario de Estados Unidos y Brasil, pero la transformaciéon permite calificar al
producto terminado como originario de Dinamarca de acuerdo a las reglas
establecidas en el Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea y esto permite
aplicar los beneficios arancelarios que indique el Tratado en caso de que éstos

existan.

19 http://www.hamletprotein.com/img/pdf/DS300GB15.pdf
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2.2 Sondeo de Ubicacion de Insumo que Aporte Mejoras de Calidad

La harina de algarroba es un producto que esta innovando la industria
alimenticia en el mundo, tanto en el consumo humano en reposteria, como en la
industria agroalimentaria como fuente de sacarosa. “Elaborado a partir de pulpa de
algarroba tostada y pulverizada, se halla disponible en diferentes tonalidades y
sabores dependiendo del grado de tostado”.?® Se extrae del Arbol de Algarrobo
(nombre cientifico Ceratonia siligua L.) de la familia de la Papiliondceas, es un
arbol perenne que puede alcanzar hasta 10 mts. de altura con tallos lisos y muchas
protuberancias de color grisaceo, tiene hojas alternas y compuestas, foliolos de 3 a
5 cm. de longitud, flores sin corola poco vistosas de tres tipos: masculinas,
femeninas y hermafroditas; el fruto es una legumbre de hasta 25 cm. Marrdn
oscura cuando esta bien madura. La época de recoleccion del fruto es a fin del

verano e inicio del otofio, y la corteza esta disponible durante todo el ano.

2.2.1 Beneficios de la Incorporacion

La harina de algarroba funciona excelente como sustituto de cacao, se
caracteriza porque “su digestibilidad es extremadamente alta y de muy buena

palatabilidad gracias a su gran contenido en azlcares naturales. Contiene

20 http://www.alimcarat.com/
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aproximadamente un 3.5% de taninos (polifenoles) y bajo contenido en almidon y
pentosas. Los taninos presentes (...) ejercen una influencia positiva en la actividad
del intestino delgado, limpian la membrana mucosa de bacterias E.Coli y diferentes
grados de Salmonela.”?! El bajo contenido en almidén y pentosas eliminan la
posibilidad del desdoblamiento de los otros carbohidratos en glucosa y de este
modo se evita el riesgo de exceder la dosis requerida para una digestion normal en
animales y en consecuencia se evitan fermentaciones que pueden producir
diarreas. “Es un ingrediente sano y natural, con un contenido casi inapreciable de
grasa, sin teobromina ni cafeina, sustancias excitantes presentes en el cacao.”** El
hecho de que un producto no se considere excitante, significa que no va a
provocar alteraciones nerviosas en los organismos que puedan ser sensibles a

estas sustancias.

2.2.2 Mejor Opcion para la Adquisicion

Este arbol es cultivado en las regiones mediterraneas calidas de suelos ricos en cal
y en lugares secos y pedregosos no muy alejados del mar. Aunque hay una
produccidon importante de este arbol en paises como México, Chile y Brasil, por las
caracteristicas geograficas de Espafia, su terreno se vuelve propicio para el

crecimiento natural de este arbol y esto otorga la ventaja para la obtencion de un

21 http://www.gatorres.com/harina-de-algarroba.asp

22 http://www.alimcarat.com/
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producto de calidad constante. Al localizar el mismo producto en México, la
estacién experimental de la planta de alimentos interesada en la incorporacién de
este producto, dictamind mediante pruebas, que el producto nacional no
proporcionaba resultados constantes en el producto terminado, entonces se solicitd
que el producto a formular fuera el elaborado en Espafia. Ahi se ubicaron dos
fabricantes de harina de algarroba, Alimcarat y G.A. Torres, ambos
proporcionaron un producto con caracteristicas similares, ideal para la formulacion

en alimento de animales.

2.2.3 Caracteristicas del Insumo Seleccionado

Es un producto en polvo color marron fluido con sabor y olor agradable a
miel/cacao. Tiene un 43% de azlcares totales de los cuales 1/3 es Glucosa y 2/3
sacarosa, maltosa y otros disacaridos. Su solubilidad es de 65%. Se envasa en
sacos de papel de 25 kgs. Estas caracteristicas hacen de la harina de algarroba
un producto de facil incorporacién con caracteristicas ideales para el mezclado
homogéneo en las plantas de alimentos y que a nivel nutricional puede representar
una aportacion importante, ademas de ser una alternativa econdmica para la
sustitucién de enzimas que ayuden a sintetizar los alimentos, de los lacteo bacilos
que evitan los problemas de estrenimiento en animales, o de las levaduras que

contribuyen con la fermentacidon necesaria pero que pueden exceder su funcion.
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2.3 Importacion de Insumos a Mejor Precio

Puede recurrirse a la busqueda de mejores precios cuando los insumos no son
producidos en México y su comercializacion sigue una cadena muy larga que
ocasiona costos altos al consumidor final, por la necesidad de seguir hasta el
ultimo escalafén y que en consecuencia ha tenido que pagar las utilidades del
resto de ellos.

También es muy justificable, cuando el mercado interno esta dominado por lideres
de mercado, que aungque no son parte de la misma empresa, si son controladores
de un sector y no hay posibilidades de lograr beneficios econdmicos por el ejercicio
normal de la ley de la oferta y la demanda.

En este apartado se ejemplifican ambos casos, describiendo la situacion de un

producto de cadena larga y otro de mercado controlado.

2.3.1 Insumo con Cadena Larga de Comercializacion

Hay ocasiones en que la cadena de distribucion es demasiado larga, y esto provoca
que el producto llegue al consumidor final a un costo muy alto. En productos de
origen extranjero es conveniente verificar la posibilidad de reducir la cadena y
tener la oportunidad de establecer la relacidon comercial con el fabricante o primer
productor para obtener beneficios en costo. Para esto, en la industria de

agroalimentos, el volumen es importante.
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En este caso se encuentra la semilla de linaza, que en su mayoria se produce en
Canada y una cantidad menor en el norte de Estados Unidos, incluso se cred el
Consejo Canadiense de la Linaza que tiene por objetivo “proporcionar informacion
general de la linaza a los consumidores, asi como informacidon especializada a

nutridlogos, dietdlogos, productores de alimentos, manufactureros y cultivadores

de linaza.”*

2.3.1.1 Importancia de la Adicion del Insumo

La semilla de linaza en la planta de agroalimentos es un ingrediente basico para
la elaboracion de alimento especializado para gallina que aporte un alto contenido
de Omega 3 que ayude a reducir el nivel de colesterol en el huevo, y el nivel de
triglicéridos en quien lo consume.

“Actualmente, los niveles de acidos grasos Omega 3 en la dieta humana moderna
son histéricamente bajos en comparacién con los de acidos grasos Omega 6.
Expertos en nutricion, incluyendo el Ministerio de Salud de Canada, recomiendan
un incremento en la ingestion de Acido Alfa Linolenico de 0.5% del total de

energia.”**

“Los acidos grasos Omega 3 y Omega 6 son grasas polisaturadas que aparecen
como aceites. Linoléicos los omega 3, y linoléicos y araquiddnicos los omega 6.

Como EPA y DHA en pescados y mariscos.

23 http://www.flaxcouncil.ca/flaxcoun.htm

24 http://www.flaxcouncil.ca/flaxpd7.htm
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Los acidos grasos Omega 3 y 6 se encuentran en altas concentraciones en los
pescados, y en menor proporcion semillas y aceites vegetales como lino, soja,
zapallo y nueces. Su consumo reduce los niveles séricos de colesterol, de TAG, el
dano isquémico consecutivo al ataque cardiaco y accidentes cerebro vasculares por

reducir la viscosidad de la sangre y la presién arterial.”?

El Omega 3 es “un aceite que producen los peces de aguas muy frias, revelan que
este minimiza en los seres humanos el riesgo de padecer arterioesclerosis
(endurecimiento de las arterias) y la formacidn de colesterol (LDL). Entre los peces
de aguas frias y/o profundas mas comunes que podemos mencionar estan: atun,
caballa, sardina, salmdn, trucha, gatuzo y trilla. Los mariscos también contienen
Omega 3, y entre los que mas tienen podemos mencionar a mejillones, ostras,
berberechos, etc.” ?° Por su parte “los Omega 6 poliinsaturados como el Linoleico ,
tienden a reducir ambos tipos de colesterol (LDL y HDL-colesterol bueno-) en la

sangre, y estan presentes en los aceites de maiz ; soja y girasol™’

2.3.1.2 Condiciones de Comercializacion en México

La comercializacion de este producto en México esta dirigida basicamente al
consumo humano, se comercializa en envases de aluminio de 500 grs. o 1 kg.

generalmente molida para su incorporacién en recetas nutritivas y en algunos

25 http://www.zonadiet.com/alimentacion/omega3.htm

26 http://www.zonadiet.com/alimentacion/omega3b.htm

%7 http://www.zonadiet.com/alimentacion/omega6.htm
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casos mezclada con otros productos altos fibras como auxiliar en tratamientos

intestinales.

Para la adquisicion del insumo en una planta de agroalimentos fue necesario que
un proveedor de grano forrajero localizara un comercializador mayorista de
semilla de linaza entera envasada en sacos de rafia de aproximadamente 45
kgs. que ayudaba a reducir el costo del manejo del producto, y entonces poder

suministrarlo a la planta procesadora de agroalimentos.

La primera parte a reducir en la cadena, fue eliminar el costo de los servicios y la
utilidad del proveedor de grano forrajero, estableciendo el contacto con el
comercializador mayorista de productos para consumo humano, pero como se
incrementd el volumen de consumo, se llegd al punto en que se justificaba
también eliminar los costos y utilidad del comercializador, y optimizar el costo de
transportacion hasta la planta, por lo que se decidid buscar una linea de compra

directa con los proveedores en el extranjero.

2.3.1.3 Seleccion del Proveedor Extranjero y del Insumo a Adquirir

El siguiente paso fue investigar los proveedores de semilla de linaza en Canada

que proporcionaran una oferta a fin de poder justificar la operacion para lograr

52



mejorar el costo disponible hasta el momento. Consultando al Consejo Canadiense

de la Linaza, se obtuvo una lista de proveedores entre los que destacan:

e Northern Quinoa Corp.

e Keystone Grain Ltd.

e Parent Seed Farms Ltd.

e Pizzey's Milling & Backing Co.
e Sabouring Seed Services Ltd.

e Wiebe Ventures Inc.

Desafortunadamente, los proveedores canadienses ofrecian precios altos ya que el
producto que podian suministrar llevaba inmerso procesos de molienda o sistemas
de limpieza exhaustiva para acondicionar el producto de mejor forma posible para
el consumo humano, y garantizaban una limpieza de hasta 99.99%, estos
parametros son excesivos cuando el producto se va a procesar en una planta de
alimento para animales. De entre ellos fue posible localizar un productor que
ofrecia una semilla de linaza con caracteristicas propias para su formulaciéon en
procesos de alimento para animales, ya que el producto que podia ofrecer no
implicaba un proceso de limpieza tan exhaustivo como lo contienen los granos que
se limpian para el consumo humano. La empresa Parent Seed Farms, proporciono
un precio muy competitivo y las condiciones adecuadas de un grano de unos 5
mm. color café o dorado con un porcentaje de limpieza del 97% completamente

apto para el consumo en animales.
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Con el inicio de la relacion comercial con este proveedor, se crea la posibilidad de
reducir la cadena de comercializacién de forma directa y lograr impactar el precio
de forma favorable hasta en un 35% en comparacién con lo que puede obtenerse

de forma local.

2.3.2 Insumo de Mercado Controlado

Otro proyecto que se inicidé por cuestiones de costo, fue el de la importacion de
Vitamina B12. Es un suplemento importante en las formulas balanceadas para
alimentacion animal. “En el sentido mas amplio se refiere al grupo de Co-
componentes contenidos conocidos como cobalaminas-cyanocobalamina (un
elemento formado como resultado del uso de cyanida en el proceso de
purificacién), hidroxocobalamina y las dos formas coenzimas de B12,
metilcobalamina (MeB12) y 5-deoxydenosylcobalamina (debisylcobalamina-
AdoB12)"*® La Vitamina B12 es un elemento importante en el tratamiento de la
anemia y se encuentra de forma natural en alimentos como pescado, carne pollo,
huevo, leche y productos lacteos.

En alimentacién animal este producto debe ser previamente premezclado con otras
vitaminas como Riboflavina, Acido Fdlico, Acido Pantoténico, Acido Ascdrbico y
Biotina, entre otras, en las dosis que la especie requiere y con un vehiculo que
sirva como excipiente. Esta premezcla se realiza mediante un proceso
especializado que garantice la perfecta incorporacion del producto en la mezcla y

posteriormente en el alimento terminado.

28 http://en.wikipedia.org/wiki/Vitamin B12
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2.3.2.1 Situacion en el Mercado Nacional

En México la comercializacion de vitaminas estd encabezada por los grandes
productores a nivel mundial, BASF, ROCHE y ADISEO en sus areas de nutricion
animal; estas empresas tienen sus representantes en el pais y la oferta de precios
es muy similar entre ellas, no hay posibilidad de alternar proveedores para
contribuir a la agilidad del movimiento de precios en el mercado. La presencia de
las sucursales en el pais bloquea totalmente la posibilidad de contactar al

corporativo para eliminar niveles de la cadena de comercializacion.

2.3.2.2 Alternativa de Importacion

Con esta situacidon, la opcién era buscar un comercializador de genéricos que
garantizara la calidad de los productos. En Estados Unidos se localizd al proveedor
Akey, Inc. quien ofrecia entre su lista de productos todos los tipos de vitaminas,
con buen precio, pruebas de respaldo en laboratorios y una buena garantia de
calidad. Los productos que comercializa tienen diversos origenes como Estados
Unidos, varios paises de Europa y Asia, por lo tanto no puede asegurar el poder
proporcionar un certificado de origen para todos los productos que permita
obtener beneficios arancelarios o incluso que garantice que la importacion no
estara restringida por cuestiones de tipo no arancelario. Este certificado solamente

podria ser emitido en caso de que el producto a expedir fuera originario de Estados
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Unidos, ya que su venta seria de un producto que no ha sido transformado en un
proceso, y por lo tanto, de acuerdo con las reglas de origen del Tratado de Libre

Comercio con América del Norte, no califica como originario.
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2.4 Importacion de un Insumo con Problemas de Disponibilidad

El 1° de marzo de 2002 el Diario Oficial de la Federacién publicod la Norma Oficial
de Emergencia NOM-EM-015-Z00-2002 “Especificaciones Técnicas para el control
del uso de Beta Agonistas en animales”. En ella se sefiald la siguiente disposicion :
"4, Disposiciones generales

4.1 Con excepcién de aquellos productos beta agonistas que cuenten con registro
y autorizacion de la Secretaria (SAGARPA) para su uso o consumo en animales,
queda prohibida la producciéon, manufactura, fabricacion, elaboracion, preparacion,
acondicionamiento, transportacion, trafico, comercializacion, y o utilizacion de los
siguientes principios activos como ingredientes activos, aditivos, alimenticios y/o
medicamentos en formulacién de productos alimenticios destinados para consumo
y uso en animales, tales como:

* Bromuterol

* Carbuterol

* Cimaterol

* Cimbuterol

* Clembuterol

* Fenoterol

* Isoproterenol

* Mabuterolde

* Mapenterol
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* Orciprenaline

* Pirbuterol

* Ractopamina

* Salbutamol

* Terbutaline

* Zilpaterol

La lista anterior tiene una finalidad enunciativa mas no limitativa e incluye a
cualquier beta-agonista conocido o de nueva creacién.”?

Estos productos son promotores de crecimiento que se usan en la engorda de
animales, y la restriccion del uso obedece a que se ha demostrado que estas
sustancias desarrollan a los animales en un plazo mas corto y obteniendo un

crecimiento superior en carne y no en grasa, y aunque es de buena calidad a la

vista, causa efectos nocivos en los consumidores.

2.4.1 Insumo de Comercializacion Autorizada

A pesar de la restriccion hay un producto que se comercializa con numero de
registro SAGARPA Q 1807-036 llamado Paylean, registrado por el laboratorio Eli
Lilly antes Elanco que contiene Ractopamina como ingrediente principal; es un

anabdlico adrenérgico del grupo de los Beta agonistas que modifica el metabolismo

2 http://www.sagarpa.gob.mx/Dgg/NOM/015-zoo-em.pdf
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en los animales a fin de que su alimentacion le proporcione mayor crecimiento en
masa muscular, “esto sucede después de que el farmaco se une a un receptor b-
adrenérgico al nivel de la membrana celular que, en el citoplasma, da la sefal al
sistema para la activacion enzimatica, con lo que se consume ATP para la sintesis
del AMPc, el que activa las proteina-cinasas por fosforilacion de la molécula. Las

enzimas activadas promueven la liberacion de glucosa para su oferta a los tejidos

periféricos, mismo que favorece el transporte de aminoacidos al musculo.”°

Se ha comprobado que es un ingrediente seguro, y que el consumo de la carne
que se produce engordando al animal con alimentos que incluyen Ractopamina, no
trae efectos nocivos al ser humano. Otros Beta Adrenérgicos pueden provocar en
los animales después de un periodo de consumo presencia de signos clinicos de
intoxicacion es decir saliva en exceso, desorientacion, reflujo mayor como si fuera
vomito y lo grave es un dafo en el higado donde baja mucho su capacidad para
detoxificar muchas otras cosas, e inclusive se ha hablado de ceguera en los
animales. En quienes lo consumen son los metabolitos que son de tipo
carcinogénicos que se van acumulando Yy pues se han manifestando desde simples
gripas hasta problemas neuroldgicos muy graves sin olvidar los miles de canceres

que se conocen.!

Ohttp: //www.soyamex.com.mx/nutricion%20animal/seminarios/Adquisicion%20de

%20granos/AddTendencias.pdf

31http://mx.f531.mail.yahoo.com/ym/ShowLetter?MsgId=8107 20842697 58957

1482 1711 0 607 5376 312393530&Idx=94&YY=41383&inc=25&order=up&sort

=sender&pos=3&view=a&head=b&box=Inbox
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2.4.2 Abasto Restringido y Posible Solucion

En 2005 la empresa Eli Lilly anuncid la racionalizacion de este producto pues no se
estaba produciendo suficiente cantidad para cubrir las demandas del mercado
nacional, por lo que seria necesario proveer este producto solamente a una parte
de quienes lo demandaban. La restriccién estaba anunciada, y representaba un
verdadero problema pues siendo el Unico producto autorizado, la demanda de
todos productores del pais requeria la inclusion de este aditivo en sus alimentos y
la magnitud del dafio era muy considerable ya que representaba pérdidas
millonarias en el sector.

En Estados Unidos se localizd un proveedor, Aurora Nutrition, que comercializa
toda clase de aditivos para la industria agroalimentaria, y que contaba con un
stock de Ractopamina originaria de China lista para reexpedirse.

En este momento todavia era necesario investigar los mecanismos para obtener el
registro y la autorizacion de SAGARPA, pero de ser factible la importacion, habria
la posibilidad de solucionar el problema de disponibilidad, seria posible satisfacer
completamente la demanda de los clientes que requieren que sus alimentos se
formulen con este producto y mejorar el costo del producto.

En este apartado se revisaron las circunstancias que pueden presentarse en una
planta de alimentos para animales que dan pie al desarrollo de un proyecto de
importacion, a partir de esto es necesario revisar el principio de clasificacion

arancelaria para poder dar seguimiento al proyecto.
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CAPITULO III.

CLASIFICACION ARANCELARIA DE LA MERCANCIA

Una vez que se cuenta con la informacién completa sobre las caracteristicas de un
producto que se pretende importar, es absolutamente necesario iniciar el proceso
de importacién con la clasificacion arancelaria, para poder determinar a partir de
esto cudl es la via legal a sequir para la importacion de los insumos. Para esto sera
entonces necesario revisar la base legal que soporta la clasificacion de mercancias
en México y los requisitos a cumplir a partir de ésta.

La clasificacidon arancelaria de las mercancias nace ante la necesidad de establecer
cddigos de productos que permitieran el cobro de impuestos y peajes por la
transportacion de los mismos de un pais a otro con el fin de proteger los sectores
que se vieran afectados por la introduccion y comercializacion de esas mercancias,
y sus esbozos son tan antiguos como las mismas relaciones comerciales
internacionales.

Hubo serios intentos por uniformar la clasificacién entre varios paises, por lo
menos entre aquellos que sostenian relaciones comerciales estrechas. Por ejemplo,
después de la Primera Guerra Mundial cuando se hicieron los primeros intentos de
organizacion internacional, se fundd la Sociedad de Naciones y en 1938 publico
una lista de mercancias susceptibles de ser comercializadas que pretendia
establecer los parametros de legalidad de comercializacién de las mismas, ésta se

conocid como Lista Minima de Mercancias para las Estadisticas del Comercio
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Internacional. Posteriormente, con una comisidon estadistica establecida por las
Naciones Unidas de la que México formaba parte, se presenté en 1950 la
Clasificacion Uniforme del Comercio Internacional y aunque era para fines
estadisticos, en ella se consideraron las observaciones que hicieron los paises
involucrados a fin de participar de las mejoras, esta Clasificacion se usé como base
para la creacién de los sistemas arancelarios de los paises miembros de la
Comision Estadistica y del Commonwealth Britanico, y en 1953 para la creacion de
Nomencelaria Uniforme para Centro América. De forma paralela se desarrollaron
trabajos alrededor de 1947 conforme a los principios del GATT (Acuerdo General
sobre Aranceles y Comercio) y crearon un Comité Aduanero con base en Bruselas
que tenia como finalidad establecer sistemas tarifarios y de nomenclatura, y para
1949 vieron la necesidad de establecer una unién aduanera que finalmente se
establecid en Bruselas en 1950 donde se determina la creacion del Consejo de
Cooperacion Aduanera y en este afo se publica la primera Nomenclatura
Aduanera, ésta se ha modificado en varias ocasiones tomando en cuenta sobre
todo el avance tecnoldgico, pero fue hasta 1983 que el modelo llegd a ser lo que
hoy se conoce como Sistema Armonizado de Designacién y Codificacion de
Mercancias.

En este capitulo se pretende mostrar el mecanismo en el que se apoya la
clasificacion arancelaria, tomando como base la Ley del Impuesto General de
Importacion y Exportacidon, ademas de los criterios que han ejercido influencia en

la normatividad de la importacion.
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3.1 Sistema Mexicano de Clasificacion de Mercancias

Por la situacidn geografica de México y por la rigueza de su territorio, el
intercambio comercial con otros paises ha sido una practica que se desarrolla
desde la época prehispanica, se tiene conocimiento que culturas como la Maya y la
Olmeca eran navegantes habiles que buscaban comunidades fuera del territorio
para propiciar intercambios.

Durante la época colonial Espafia sometié a México, en ese entonces Nueva
Espafia, bajo una prohibicion de comercializar con otras naciones, colonias de
Ameérica e incluso de operar con otros puertos espanoles que no fueran Cadiz y
Sevilla. “Este régimen basado en la Bula Alejandrina “Inter Caetera” de 1493 se
implementd con las Cédulas Reales de 15 de mayo de 1509, 14 de septiembre de
1519, 27 de abril de 1531, 7 de agosto de 1535 y también otra diversa de 1562,
que establecieron los siguientes tributos al comercio que se producia entre los

puertos espafoles citados y Veracruz:

Impuesto de averia 14%

Impuesto de almirantazgo 5 reales por cada 100 toneladas
Impuesto de almojarifazgo 7.5%

Impuesto de tonelaje 671 a 1406 reales

Impuesto de anclaje 0.6%
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Impuesto alcabala 6%

El impuesto de almirantazgo se cubria al Tribunal que atendia asuntos de marina,
el de almojarifazgo era el derecho por la documentacion, y el de alcabala regulaba
la recaudacién sobre las ventas y permutas.*

No fue hasta 1774 que se publicd una Cédula Real que suprimia la prohibicion de
comercializar con otras colonias, y en 1778 finalmente se dio a conocer la
Ordenanza de Comercio Libre que liberd la restriccion de operacion de puertos.

La época independiente inicid con restricciones, pues se publico el Arancel General
Interino para el Gobierno de las Aduanas Maritimas en el Comercio Libre del
Imperio de 15 de diciembre de 1821, siguieron otra serie de restricciones hasta
1891, afno en que ya se considerd una clasificacion de mercancias por materia.
Esta etapa tiene fin con la publicacion en febrero de 1900 del Decreto que emite la
Ley que cred la Direccion de Aduanas expedido por Venustiano Carranza el 31 de
julio de 1916 y reformé el Arancel General de 1891.

La participacion de México en los sistemas de clasificacion arancelaria mundial
empieza el 31 de diciembre de 1957 cuando adopta el sistema de la Clasificacion
Uniforme del Comercio Internacional, continua el 18 de noviembre de 1964 con la

adopcion de la Nomenclatura Aduanera de Bruselas. El 27 de diciembre de 1974

32 Rohde Ponce, Andrés. 2005. Derecho Aduanero Mexicano 2. Primera Edicién
2000. Cuarta Reimpresion. Ediciones Fiscales ISEF S.A. Pag. 293

33 Garcia-Pelayo y Gross, Ramén. 1985. Pequefio Larousse Ilustrado. Novena

Edicion Tercera reimpresion. Ediciones Larousse
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adoptd la lista y criterios de tarifa para importacion y exportacion de la
Nomenclatura del Consejo de Cooperacion Aduanera. El 12 de febrero de 1988 ya
toma su base en el Sistema Armonizado del Consejo de Cooperacion Aduanera y lo
ratifica el 22 de diciembre de 1995, éste Consejo se transformd en lo que hoy

conocemos como Organizacién Mundial de Aduanas.?*

3.1.2 Ley del Impuesto General de Importacion y Exportacion

En México, la clasificacion de mercancias toma su base legal en la Ley del
Impuesto General de Importacion y Exportacion. “Esta ley, quiza la mas reducida
en cuanto a la cantidad de articulos, es en la que el Estado Mexicano a través del
Ejecutivo Federal incorpora el Sistema Armonizado de Designacion y Codificacion
de Mercancias, consta de sodlo dos articulos, el primero determina que el impuesto
general de importacion se causara de acuerdo con la tarifa contenida en esta ley, y
el articulo segundo establece cuales son las Reglas Generales y cuales las Reglas
Complementarias para la aplicacion de la Tarifa de la Ley del Impuesto General de
Importacién, siendo las Reglas Generales las mismas que las del Sistema
Armonizado, no asi las Reglas Complementarias pues éstas son incorporadas por

nuestras autoridades, ya que no son parte del Sistema Armonizado.”*

3* Rohde Ponce, Andrés. 2005. Derecho Aduanero Mexicano 2. Primera Edicién

2000. Cuarta Reimpresion. Ediciones Fiscales ISEF S.A

3 Acosta Roca, Felipe. 2005. Clasificacion arancelaria de las Mercancias. Tercera

edicion. Ediciones Fiscales ISEF S.A. Pag. 33
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3.1.2.1 La Tarifa

La tarifa determina el arancel, que se puede traducir en la cuota que debera
cubrirse como pago de derechos, se establece en forma porcentual, y se encuentra
plasmada en el Articulo Primero de la Ley. En este Articulo se expresa el objeto y
la tasa. “La tarifa estd compuesta de la codificacion en fracciones arancelarias y su
respectiva nomenclatura o identificacién por descripcion de las mercancias, la que
constituye la definicién del objeto gravable, y las unidades de medida asi como la
tasa o cuota aplicable a cada mercancia, que constituye ese otro elemento de la
contribucién.”®

En este sentido la Ley Aduanera y la Ley del Impuesto General de Importacién y
Exportacion, pueden considerarse leyes fiscales especiales, ya que por un lado la
Ley Aduanera establece quienes son los sujetos, el hecho generador, base
gravable y la época de pago, y la Ley del IGIE determina el objeto y la tasa. Todos
estos elementos son necesarios para el establecimiento del Arancel.

“El sujeto y el hecho generador son definidos como las personas fisicas y morales
que extraigan mercancia del territorio nacional (art. 52), la base gravable es el
valor comercial de dichas mercancias en el lugar de venta (art. 79) y (...) el plazo

del pago es cuando se presenta el pedimento para su tramite (art. 83).”’

% Rohde Ponce, Andrés. 2005. Derecho Aduanero Mexicano 2. Primera Edicién

2000. Cuarta Reimpresion. Ediciones Fiscales ISEF S.A. Pag. 275

37 Op. Cit. Pag. 276
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La codificacion y nomenclatura de las mercancias esta basada en el Sistema
Armonizado de Designacidon y Codificacion de Mercancias de la Organizacion
Mundial de Aduanas y esta en vigor desde enero de 1988. Aunque es un acuerdo
que contradice el principio de la politica exterior de México sobre la
autodeterminacion de los pueblos y la supremacia del Derecho Interno sobre el
Derecho Internacional, la ratificacion ante el Senado de la adopcién de este
sistema, aclara que no se contrapone bajo ninguna circunstancia con la
Constitucion Politica.

“La estructura del Sistema Armonizado se compone de 21 secciones, 96 capitulos,
1241 partidas y 5019 subpartidas, de tal suerte que la codificacion se apoya en
seis digitos: los primeros dos se refieren al capitulo, los siguientes dos a la partida
y los restantes dos a la subpartida, bien entendido que la numeracidon no se

expresa en la posicién arancelaria.”®

Por ejemplo:

Capitulo: 49 Productos editoriales

Partida: 4901 Libros, folletos e impresos similares
Subpartida: 490110 En hojas sueltas, incluso plegadas

Fraccién arancelaria: | 49011001 | Obras de literatura universal y libros técnicos

Hay algunas diferencias a considerar en la estructura con respecto a la base de

datos que se maneja en México, ya que la nomenclatura se integra por 22

38 Op. Cit. Pag. 296
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secciones, 97 capitulos, 1247 partidas y 5025 subpartidas. En esta nomenclatura,
los criterios de ordenacidon y agrupamiento de las mercancias son en primera
instancia la materia prima o el origen de ellas, después su grado de elaboracion
que va de los mas simple a lo mas complejo y de lo menos a lo mas elaborado,

finalmente se toma en cuenta su funcion o el uso para el que estan destinados

3.1.2.2 Reglas Generales

En el Articulo 2 de la Ley del Impuesto General de Importacion y Exportacion se
establecen las Reglas Generales que sirven para la aplicacion e interpretacion de
la tarifa, las Reglas Generales son copia literal del texto de la Convencion del
Sistema Armonizado. Son seis y se enumeran a continuacion:

Regla General 1.- “Los titulos de las secciones, de los capitulos o de los
subcapitulos sélo tienen un valor indicativo, ya que la clasificacion esta
determinada legalmente por los textos de las partidas y de las notas de seccion o
de capitulo y, si no son contrarias, a los textos de dichas partidas y notas, de

acuerdo con las reglas siguientes.”’

39 Acosta Roca, Felipe. 2005. Clasificacion arancelaria de las Mercancias. Tercera

edicion. Ediciones Fiscales ISEF S.A. Pag. 35
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Esta regla se conoce con la “de la jerarquia normativa” pues dispone que en
clasificacion arancelaria se debe tener en cuenta en primera instancia a los textos
de las partidas.

Regla General 2.- “a) Cualquier referencia a un articulo en una partida
determinada alcanza al articulo incluso incompleto o sin terminar, siempre que éste
presente las caracteristicas esenciales del articulo completo o terminado, alcanza
también al articulo completo o terminado, o considerado como tal en virtud de las
disposiciones precedentes, cuando se presente desmontado o sin montar todavia.
b) Cualquier referencia a una materia en una partida alcanza a dicha materia
incluso mezclada o asociada con otras materias, asimismo, cualquier referencia a
las manufacturas de una materia determinada alcanza también a las constituidas
total o parcialmente por dicha materia, la clasificacion de estos productos
mezclados o de estos articulos compuestos se efectuara de acuerdo con los
principios enunciados en la regla 3.

Esta regla se conoce como la “de los articulos incompletos, desarmados y
mezclados” y precisa que éstos se clasificaran como completos si cuentan con las

caracteristicas esenciales de éste y no afectara su clasificacion el hecho de que no

se presenten armados.

40 Op.Cit. Pag. 36

70



Regla General 3.- “"Cuando una mercancia pudiera clasificarse en principio en

dos o mas partidas por aplicacion de la regla 2b) o en cualquier otro caso, la

clasificacion se efectuara como sigue:

a)

b)

La partida con descripcion mas especifica tendra prioridad sobre las partidas
de alcance mas genérico. Sin embargo, cuando dos o mas partidas se
refieran cada una solamente a una parte de las materias que constituyen un
producto mezclado o un articulo compuesto o, solamente a una parte de los
articulos, en el caso de mercancias presentadas en juegos o surtidos
acondicionados para la venta al por menor, tales partidas deben
considerarse igualmente especificas para dicho producto o articulo, incluso
si una de ellas lo describe de manera mas precisa o completa.

Los productos mezclados, las manufacturas compuestas de materias
diferentes o constituidas por la union de articulos diferentes y las
mercancias presentadas en juegos o en surtidos acondicionados para la
venta al por menor, cuya clasificacion no pueda efectuarse aplicando la
regla 3a), se clasificaran segun la materia o con el articulo que les confiera
su caracter esencial, si fuera posible determinarlo.

Cuando las reglas 3a) y 3b) no permitan efectuar la clasificacion, la
mercancia se clasificara en la Ultima partida por orden de numeracién entre

las susceptibles de tenerse razonablemente en cuenta.”*

*1 Op. Cit. Pag. 39
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Esta regla se conoce como la “de los articulos mezclados” y establece para ellos
tres métodos de clasificacion, por la partida mas especifica, por el caracter esencial
y por orden de numeracion.

Regla General 4.- “Las mercancias que no puedan clasificarse aplicando las
reglas anteriores se clasificaran en la Ultima partida entre las susceptibles de
tenerse en cuenta para la clasificacién.”*

Esta regla es conocida como la “de la analogia o asimilacion”, ya que incorpora en
una clasificacién a las mercancias que son mas parecidas o con las que se tiene
mas similitud.

Regla General 5.- “"Ademas de las disposiciones precedentes, a las mercancias
consideradas a continuacion se les aplicaran las reglas siguientes:

a) Los estuches para camaras fotograficas, instrumentos musicales, armas,
instrumentos de dibujo, collares y continentes similares, apropiados para
contener un articulo determinado, un juego o un surtido, susceptibles de
uso prolongado; presentados con los articulos a los que estén destinados,
se clasificaran con dichos articulos cuando sean del tipo de los normalmente
vendidos con ellos. Sin embargo esta regla no se aplica en la clasificacion
de los continentes que confieran al conjunto su caracter esencial.

b) Salvo lo dispuesto en la regla 5a), los envases que contengan mercancias

se clasificaran con ellas cuando sean del tipo de los normalmente utilizados

para ese clase de mercancias. Sin embargo, esta disposicion no es

42 Op. Cit. Pag. 43
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obligatoria cuando los envases sean susceptibles de ser utilizados
razonablemente de manera repetida.”*

Es la regla “de los estuches, continentes y envases”, expresa claramente en qué
casos se considera éstos junto con la mercancia, y en cuales deben considerarse
como mercancia diferente.

Regla General 6.- “La clasificacion de mercancias en las subpartidas de una
misma partida esta determinada legalmente por los textos de estas subpartidas y
de las notas de subpartida, asi como mutatis mutandis por las reglas anteriores,
bien entendido que sdlo pueden compararse subpartidas del mismo nivel. A
efectos de esta regla, también se aplicaran las notas de seccion y de capitulo,
salvo disposiciones en contrario.” **

Esta regla regula “la clasificacion de las subpartidas” e indica que esta clasificacion
se debera regir por sus textos.

Asi se presentan los primeros criterios a considerar para la designacion de la

clasificacion arancelaria de la mercancia.

3.1.2.3 Reglas Complementarias

Por otro lado, las Reglas Complementarias también estan fundamentadas en el
Articulo Segundo de la Ley del Impuesto General de importacidon y Exportacién y
constituyen una legislacion propia y que aplica de forma exclusiva a México, no
estan consideradas como parte del Sistema Armonizado, pero tienen un caracter

obligatorio para la clasificacion de las mercancias en nuestro pais.

3 Op. Cit. Pag. 44

* Op. Cit. Pag. 46
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“La enunciacion de dichas reglas complementarias es la siguiente:

Regla 12. Las reglas generales para la interpretacién de la tarifa del
impuesto general de importacion son igualmente validas para establecer
dentro de cada subpartida la fraccion aplicable, excepto para la Seccidn
XXII, en la que se clasifican las operaciones especiales que cumplan con los
requisitos sefialados en las notas del capitulo 98 y demas disposiciones
establecidas en ellas.

Regla 23. Contiene la estructura de la tarifa asi como la metodologia de la
codificacién y el nimero y la colocacion de los digitos que componen las
claves numéricas de las fracciones arancelarias.

Regla 32. Otorga fundamento legal a las Notas Explicativas para la
interpretacion y aplicacion de la Nomenclatura de la tarifa, que son de
observancia obligatoria para determinar la subpartida correspondiente.
Regla 43. Estipula la existencia legal de los Criterios de clasificacion
arancelaria, igualmente de aplicacion obligatoria.

Regla 52. Contempla las abreviaturas mas usuales empleadas en la tarifa y
en las Notas explicativas, entre las que aparecen: a) de cantidad para efecto
de la unidad de medida b) paises c) organismos y acuerdos internacionales
y d) otras palabras que se emplean en la tarifa y en las Notas citadas.
Regla 62. La advertencia de que el peso en la tarifa se refiere

exclusivamente al peso de las mercancias y se expresa en kilogramos, sus

74



multiplos o submultiplos, salvo disposicién expresa en contrario, esto es, la
tarifa se refiere al peso neto de las mercaderias.

e Regla 72. Se refiere a los apéndices o a las columnas de la tarifa para
estipular los tratamientos preferenciales que México otorga a la importacion
de mercancias derivados de negociaciones con otras naciones, (...) Como es
obvio, esta regla no podria aplicar para las exportaciones y, por lo tanto, no
se contempla en las reglas complementarias de la LIGE.

e Regla 82. Se refiere a la modalidad de la importacidon definitiva por medio
de la cual se considera como articulo terminado a las partes y componentes
gue todavia no tienen ese caracter, cuando el importador cuenta con la
autorizacion para tal fin expedida por la SECOFI, (...) Como esta regla no
aplica a las exportaciones, por lo tanto, no se contempla en las reglas
complementarias de LIGE.

e Regla 92. (...) se refiere a las cosas o0 bienes que se consideran no son
mercancias para efectos de la tarifa. En el caso de las exportaciones, se
contempla con regla 72 de la LIGE.

e Regla 102. Otorga facultades a la SHCP para requerir a los interesados los
elementos que permitan la identificacién arancelaria de las mercancias,
mismos que se deberan de proporcionar en un plazo prorrogable de 15 dias
naturales. En el caso de la LIGE se enumera como la regla complementaria
8a."45

Para la mejor comprensién se aclaran los siguientes términos:

LIGE.- Ley del Impuesto General de Exportacion

% Rohde Ponce, Andrés. 2005. Derecho Aduanero Mexicano 2. Primera Edicién

2000. Cuarta Reimpresion. Ediciones Fiscales ISEF S.A. Pags. 312-313
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SECOFI.- Secretaria de Comercio y Fomento Industrial (hoy Secretaria de
Economia)

SHCP.- Secretaria de Hacienda y Crédito Publico

3.1.2.4 Notas Explicativas

Las Notas Explicativas no son parte del Sistema Armonizado, sin embargo,
fueron creadas por la Organizacion Mundial de Aduanas y adoptadas por México.
En la Regla Complementaria 32 de la Ley del Impuesto General de Importacién y
Exportacion se fundamenta su existencia legal. Su importancia radica en que
constituyen la interpretacion oficial de la nomenclatura de la tarifa mexicana, pues
adapta el contenido del mismo Sistema Armonizado. Estas notas son de
observancia obligatoria para determinar la subpartida y por lo tanto, la clasificacion
arancelaria. Las Reglas Generales establecen que las Notas Explicativas y sus
modificaciones deben darse a conocer por la Secretaria de Economia (SE) de forma
conjunta con la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico (SHCP) mediante
Acuerdos publicados en el Diario Oficial de la Federacién.

Después de reconocer la necesidad historica del establecimiento de un sistema de
clasificacion estandar, y de verificar los criterios que actualmente se requieren para
determinar la Clasificacion Arancelaria, tanto para el Sistema Armonizado de
Clasificacion de Mercancias como las adecuaciones hechas para el caso particular
de México por medio de la Ley del Impuesto General de Importacion y
Exportacion, es necesario reconocer las caracteristicas de origen del insumo a
importar, ya que a partir de la Fraccién Arancelaria y el principio de origen se
tendran las herramientas para establecer los derechos y obligaciones del

importador.
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Capitulo IV
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Normativo segun el
Origen de las
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CAPITULO 1V.
EVALUACION DEL MARCO NORMATIVO SEGUN EL ORIGEN DE LAS

MERCANCIAS

Cuando ya se ha llevado el seguimiento legal para la definicién de la clasificacion
arancelaria del insumo que se pretende importar, se debe hacer una revision del
origen de las mercancias para determinar el tratamiento que podra darse a la
importacion, o sea, con la informacion recabada y la calificacion de origen se sabra
de entrada si la importacion puede aplicar algun beneficio arancelario y sobre todo,
si la importacion esta permitida.

En este capitulo se evaluara el marco normativo que permitira dar a conocer las
obligaciones a cumplir por el importador, que le llevara a estar al corriente en el
cumplimiento que se requiera tanto en lo que se refiere a regulaciones
arancelarias, no arancelarias y restricciones. Asi como de los beneficios que se
pueden adquirir al cumplir con las reglas de origen de los tratados comerciales

celebrados con diferentes paises.
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4.1 Tratados Comerciales

La celebracion de Tratados en México esta regida por la “Ley sobre la Celebracion
de Tratados” que se publicé en el Diario Oficial de la Federacion el 2 de enero de
1992. En ella se aclara que un Tratado solamente se podra celebrar con Sujetos de
Derecho Internacional, y que deberan ser ratificados por el Senado de acuerdo a lo
establecido en la Constitucion en el Articulo 76:

“I. (...)ademas aprobar tratados internacionales y convenciones diplomaticas que
celebre el Ejecutivo de la Unidn.”*®

En la ley también se contempla que el Ejecutivo Federal estd facultado para
celebrar los Tratados y otorgar los plenos poderes al funcionario especializado para
la negociacion del mismo. En el Articulo 89 Constitucional sobre las facultades y
obligaciones del Ejecutivo se respalda esta funcion:

“X. Dirigir la politica exterior y celebrar tratados internacionales, sometiéndolos a la
aprobacion del Senado. En la conduccion de tal politica, el titular del Poder
Ejecutivo observara los siguientes principios normativos: la autodeterminacion de
los pueblos, la no intervencion; la solucidon pacifica de las controversias; la
proscripcion de la amenaza o el uso de la fuerza en las relaciones internacionales;
la igualdad juridica de los Estados; la cooperacion internacional para el desarrollo;

y la lucha por la paz y la seqguridad internacionales.”*’

4 http://www.cddhcu.gob.mx/leyinfo/pdf/1.pdf Pag. 40

4 http://www.cddhcu.gob.mx/leyinfo/pdf/1.pdf Pag. 46
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Con el cumplimiento de esta Ley se eleva al Tratado a nivel de Ley Suprema como
se decreta en el Articulo 133 Constitucional, que da a conocer que la Constitucion,
las Leyes del Congreso de la Unidn, y los Tratados celebrados por el Presidente y
ratificados por el Senado, tienen este nivel y son de cumplimiento general y
obligatorio en México.

A nivel comercial, México ha celebrado tratados con la finalidad de obtener
beneficios en el intercambio comercial internacional, proporcionando del mismo
modo oportunidades en los destinos interesantes para los exportadores; como
oportunidades de diversificacion de mercancias a los importadores. Los tratados
celebrados que repercuten significativamente en las importaciones de la industria
agroalimentaria son basicamente el Tratado de Libre Comercio con América del
Norte y el Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea, por el tipo de

productos que aportan sus paises miembros a los productores mexicanos.

4.1.1 Tratado de Libre Comercio de América del Norte

El Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) esta firmado por
Canada, Estados Unidos y México, aunque sigue la tradicién comercial de los dos
primeros paises, sin duda trajo a la industria agroalimentaria una avance en el
crecimiento tecnoldgico por la incorporacion de productos nuevos, la introduccién
de maquinaria de tecnologia avanzada y la aplicacion de sistemas modernos de

produccion.
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Esto ha significado un crecimiento franco y permanente en las operaciones de
exportacion e importacion principalmente con Estados Unidos, aunque en los afos
posteriores al 2000 se observd un decremento en el volumen de las importaciones

y no asi en las exportaciones, en 2005 éstas recuperaron su nivel de operacion.

Grafica 1. Exportaciones FOB a Estados Unidos de 1994 a 2005

Sector externo - Balanza comercial por zonas geoecondmicas y principales paises - Exportacion FOB - Estadc
Unidos
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Fuente: Grupo de trabajo integrado por BANZICO-IHNEGI-SAT v la Secretaria de Economia.

La grafica 1 muestra la tendencia alcista en el volumen de exportaciones de México a Estados
Unidos a partir de 1994, afno en que entra en vigor el TLCAN.
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Grafica 2. Importaciones FOB desde Estados Unidos de 1994 a 2005

Sector externo - Balanza comercial por zonas gececonomicas y principales paises - Importacion FOB - Estad
Unidos
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Fuente: Grupo de trabajo integrado por BAHXICO-IHEGI-SAT y la Secretaria de Economia.

La tgrafica 2 muestra el incremento gradual de las importaciones FOB de Estados Unidos a México
de 1990 a 2000, después de ese ano se registré un pequefio descenso el cual indicé la tendencia
estable que se mantiene hasta 2005.

4.1.1.1 Objetivos del TLCAN

El TLCAN planted sus objetivos bajo los siguientes lineamientos:

* Promover las condiciones para una competencia justa.

* Incrementar las oportunidades de inversion.

* Proporcionar la proteccién adecuada a los derechos de propiedad intelectual.

* Establecer procedimientos eficaces para la aplicacién del TLC y para la solucion

de controversias.

* Fomentar la cooperacion trilateral, regional y multilateral, entre otros.
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* Eliminar barreras al comercio entre Canada, México y Estados Unidos,
estimulando el desarrollo econdmico y dando a cada pais signatario igual acceso a

sus respectivos mercados. *®

Estos objetivos llevados a la industria agroalimentaria, han propiciado la
introduccion de tecnologias modernas, han llevado a los productores nacionales al
perfeccionamiento para poder competir con los estandares de calidad
internacional, y han reducido gradualmente el pago de aranceles, lo que ha

generado un crecimiento en el nimero de operaciones beneficiosas.

4.1.1.2 Reglas de Origen

El TLC prevé la eliminacién de todas las tasas arancelarias sobre los bienes que
sean originarios de México, Canada y Estados Unidos, en el transcurso de un
periodo de transicion. Para determinar cuales bienes son susceptibles de recibir
trato arancelario preferencial es necesario revisar las reglas de origen. Las
disposiciones sobre las reglas de origen contenidas en el trato estan disefadas

para:

*8 http://www.monografias.com/trabajos5/librecom/librecom.shtml
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* Asegurar que las ventajas del TLC se otorguen sélo a bienes producidos en la
regién de América del Norte y no a bienes que se elaboren total o en su mayor

parte en otros paises.

* Establecer reglas claras y obtener resultados previsibles. Reducir los obstaculos
administrativos para los exportadores, importadores y productores que realicen

actividades comerciales en el marco del Tratado.

Se otorga el trato de producto originario a los que cumplan con los siguientes

requisitos:

a) Sea obtenido en su totalidad o producido enteramente en territorio de una o

mas de las Partes.

b) Sea producido en el territorio de una o mas de las Partes a partir
exclusivamente de materiales que califican como originarios de una o mas de las

Partes.

c) Sea producido en el territorio de una o mas de las Partes a partir de materiales

no originarios que cumplan con un cambio de clasificacion arancelaria (...)

d) Sea producido en el territorio de una o mas de las Partes a partir de materiales
no originarios que cumplan con un cambio de clasificacion arancelaria (...), y el

bien cumpla con un requisito de valor de contenido regional
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e) Sea producido en el territorio de una o mas de las Partes y cumpla con un

requisito de valor de contenido regional.*

4.1.1.3 Sistema de Desgravacion Arancelaria

Una de las partes centrales de este marco regulador del comercio de bienes es el
programa de desgravacion arancelaria, mediante el cual se plantea la eliminacion
progresiva de los aranceles sobre bienes originarios, de acuerdo con unas listas de

desgravacion.

“La categoria A corresponde a la entrada libre de derechos cuando entra en vigor
el Tratado. La categoria B mediante la cual se prevea la eliminacion del arancel en
5 etapas anuales, es decir que la eliminacion del arancel en un periodo de 5 afios.
La categoria C prevé que linealmente el arancel va a llegar a cero en un periodo de
10 afios y una categoria D que incorpora todos aquellos bienes que estaban
exentos del pago de aranceles y que van a continuar asi, por ejemplo todos
aquellos productos mexicanos que se benefician de SGP en los Estados Unidos o

de un sistema preferencial en Canada. Existe la categoria E que tiene una

“http: //www.anep.org.sv/Documentos/TLC%20y%20reglas¥%20de%?200rigen%20

.doc
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desgravacién en 15 afos para productos especiales, por ejemplo el jugo de

naranja en Estados Unidos, el maiz y frijol en México.”°

La parte central para los importadores de la industria agroalimentaria y los
fabricantes de alimentos balanceados para animales, es verificar el origen de las
mercancias, ya que principalmente Estados Unidos es un gran comercializador y es
posible que los productos que pueda exportar no califiquen como originarios,

entonces no seran acreedores a los beneficios que el Tratado otorga.

4.1.2 Tratado de Libre Comercio con /a Union Europea

Otro de los canales de comercializaciébn mas importante para el comercio exterior
en México es la Comunidad Europea, que esta integrada por 15 paises (Alemania,
Austria, Bélgica, Dinamarca, Espafia, Finlandia, Francia, Grecia, Irlanda, Italia,
Luxemburgo, Paises Bajos, Portugal, Reino Unido y Suecia) lo que amplia
significativamente las oportunidades por tratarse de una extensidn
econdmicamente integrada, pero con necesidades y oportunidades diferentes.

En la busqueda constante de diversificar sus relaciones comerciales, México, desde
1995, inicia con la Unién Europea una serie de negociaciones con el fin de llegar a

la elaboracion de un nuevo acuerdo que finalmente se plasma en el Tratado de

>0 http://www.monografias.com/trabajos5/librecom/librecom.shtml
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Libre Comercio México-Union Europea entrd en vigor el Primero de Julio del 2000,
y su nombre institucional es Acuerdo de Asociacién Econdmica, Concertacion
Politica y Cooperacién con la Unién Europea.

A partir de ese momento el volumen de importaciones y exportaciones con este
grupo de paises se han incrementado, manteniendo un nivel de crecimiento mas
constante e inmediato en las importaciones, ya que a noviembre de 2005 se
registro un déficit de 1,846 millones 769 mil dodlares por el resultado de estas

operaciones.

Grafica 3. Importaciones FOB desde la Unién Europea de 2000 a 2005

Sector externo - Balanza comercial por zonas geoecondmicas y principales paises - Importacion FOB - Unidn
Europea
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Fuente: Grupo de trabajo integrado por BANZICO-IHNEGI-SAT v la Secretaria de Economia.

La grafica 3 muestra la tendencia del comportamiento de las importaciones desde la Unidn
Europea hacia México. Este comportamiento indica una tendencia alcista conservadora del afo
2000 al 2003, pero esta tendencia se eleva notoriamente a partir de 2004.
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Grafica 4. Exportaciones FOB de México a la Unidon Europea de 2000 a 2005

Sector externo - Balanza comercial por zonas geoeconamicas y principales paises - Exportacion FOB - Union
Europea
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Fuente: Grupo de trabajo integrado por BANZICO-IHNEGI-SAT v la Secretaria de Economia.

La grafica 4 muestra el comportamiento del volumen de operaciones de exportaciéon a la Unién
Europea, en la gréfica se refleja claramente el incremento importante de estas a partir de 2004 y
que repercute aun mas en 2005.

4.1.2.1 Alcance del Proyecto del TLCUE

Los empresarios y el gobierno mexicano vieron la necesidad de establecer lineas
de trabajo que limitaran la negociacion, buscando obtener las pautas para alcanzar
los objetivos que conjuntamente definieron bajo las siguientes directrices:

1.- La diversificacién de mercados de exportacion para aumentar las ventas de la
industria al exterior.

2.- La consolidacion de la posicidon estratégica de México, ya que hoy en dia es la
Unica economia del mundo con acceso preferencial a la U.E., Estados Unidos,

Canada3, y a los paises latinoamericanos.
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3.- El fortalecimiento de las empresas europeas en México como plan estratégico
para contrarrestar la invasion de bienes y servicios estadounidenses en el pais.
4.- El acceso a la tecnologia europea de manufactura, que en muchos casos es

superior a la estadounidense.

4.1.2.2 Condiciones para el Desarrollo Armonico del TLCUE en México

La importancia que tiene para nuestro pais la negociacion de un acuerdo de tal
naturaleza y magnitud con Union Europea se da porque esta region representa
para México su segundo socio comercial, la segunda fuente de inversion extranjera
directa, y porque nuestro pais se ha ubicado como el segundo comprador en
Ameérica Latina de productos comunitarios.

Con la entrada en vigor de este tratado, se buscd eliminar las desventajas de
acceso a los mercados que enfrentaban los exportadores de ambas partes,
equilibrando sus condiciones de competencia con otros socios comerciales.
Ademas, a México se le permitié no soélo diversificar el mercado de sus productos,
sino también ampliar la oferta disponible de bienes y servicios. Lo anterior se
traduce en un mayor crecimiento de nuestras exportaciones, una mayor
transferencia de tecnologias, fuentes alternativas de insumos, estimulos a la
competitividad y la eficiencia empresarial y en la generacion de mas y mejores

empleos.
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También hay industrias, que no estan satisfechas con el TLCUE, pues su capacidad
de produccidon es muy inferior a la de los europeos. En el ramo de alimentos
procesados, vinos y licores, donde el retraso tecnoldgico es de hasta 15 afios se
manifestd una inconformidad por parte de los productores mexicanos por el temor

a ser desplazados.

4.1.2.3 Sistema de Desgravacion

Dentro de los resultados de la negociacion en materia de acceso a mercados
encontramos que: los aranceles a la importacion se eliminan gradual y
reciprocamente. En el Tratado se reconoce la asimetria entre México y la Union
Europea mediante plazos de desgravacién diferenciados para los distintos sectores,
también se eliminan las prohibiciones y restricciones cuantitativas (como permisos
a la importacidon o exportacion), pero se conserva el derecho de adoptar medidas
necesarias para proteger la vida o la salud humana, animal o vegetal del medio
ambiente o la moral publica.

Para productos industriales se considera un trato asimétrico a favor de México,
debido a que la desgravacién arancelaria europea concluyd en 2003, mientras que

la mexicana lo hara en el 2007.

4.1.2.4 El Sector Agroindustrial Mexicano en el TLCUE
Por otra parte, se reconocen las condiciones especiales del sector agricola y se
establecen una desgravacion paulatina de 10 afos, cuotas de importacion y una

lista de espera para productos en los que la U.E. otorga importantes apoyos a la
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produccidn y a la exportacion. El 95% de las exportaciones agricolas actuales de
México a la Unién Europea goza de acceso preferencial.

En lo que se refiere a productos agricolas y agroindustriales, todas las hortalizas y
frutas en las que somos mas competitivos se liberaron o obtuvieron trato
preferencial. A la entrada en vigor se eliminaron de forma inmediata los aranceles
al café, cacao en grano, garbanzo, tequila, cerveza, mangos, papaya y guayabas.
El jugo de naranja y el aguacate se beneficiaron con una cuota amplia con acceso
preferencial. En 2003 el limon, la toronja y los puros obtuvieron el libre acceso y
en 2008 la cebolla, pectina, aceite de cartamo, sandia y el jugo de toronja
ingresarian al mercado europeo libre de arancel.

Finalmente para los productos pesqueros se acordaron cuatro plazos de
desgravaciéon y una lista de espera para productos sensibles. En 2003 la U.E.
elimind los aranceles al 88% de los productos mexicanos y México liberd el 71%
de los productos comunitarios. La U.E. otorgd a México una cuota con acceso
preferencial al atdn enlatado mexicano.”*

Bajo las condiciones que los Tratados otorgan, aunque las empresas exportadoras
se han beneficiado y han obtenido oportunidades para abrir mercado,
definitivamente los importadores han tenido una mejora importante en la
reduccidn de sus costos por la reduccidn y en su caso eliminacidon de los aranceles.
A partir de estos datos, es necesario para los importadores verificar las
legislaciones reguladoras independientes a los Tratados para definir

completamente las condiciones para la importacion de sus insumos.

> http://www.gestiopolis.com/recursos/documentos/fulldocs/eco/tlcmue.htm
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4.2 Regulaciones Arancelarias

Las Regulaciones Arancelarias son los aranceles, “cuotas que se establecen en las
Tarifas de las Leyes de los Impuestos Generales de Importacidn o Exportacidn™?,
que deben pagar los importadores y exportadores en las Aduanas de entrada y
salida de las mercancias, y se aplican en el Comercio Exterior para agregar valor al
precio de las mismas en el mercado de destino. Se graban las mercancias que se
importan a fin de proteger a las similares que se fabriquen en el pais.
El arancel tiene diferentes modalidades y a continuacién se mencionan las mas
comunes:
- Ad-valérem: Se emplea en la mayoria de las tarifas de importacion y se
expresa en términos porcentuales del valor en aduana de la mercancia. Se

calcula con base en el valor de la transaccion.

- Arancel especifico: Se expresa en términos monetarios por unidad de

medida. En este caso el valor de las mercancias no tiene ninguna
trascendencia fiscal.

- Arancel mixto: Es una combinacidon de los anteriores y se indica con un

porcentaje del valor mas un pago por la unidad de medida.>

>2 Acosta Roca. Felipe. 2005. Glosario de Comercio Exterior. Segunda edicion.

Ediciones Fiscales ISEF S.A. Pag. 13

>3http://www.siem.gob.mx/siem2000/spyme/semanapymes/doctosspymes/barrera

S.ppt
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El establecimiento de estas regulaciones estd fundamentado por la ley en el
Articulo 131 Constitucional donde se faculta a la Federacion para el
establecimiento de las mismas a fin de regular la importacién, exportacion, transito
e incluso llegar a suspenderlas cuando por cualquier causa se ponga en riesgo la
seguridad del pais. Este mismo Articulo faculta al Ejecutivo para incrementar,
reducir o suprimir los aranceles ya establecidos, teniendo como fin la estabilidad
econdmica y la seguridad, es precisamente en este apartado donde se justifica la

existencia legal de las Cuotas Compensatorias.>*

4.2.1 Cuotas Compensatorias

Las Cuotas Compensatorias son un medio para contrarrestar los efectos de una
practica desleal de comercio internacional y se calcula un monto de subvencion
a partir de la diferencia entre el valor normal y el precio de exportacion. Las
practicas desleales son conductas realizadas por empresas productoras situadas en
el extranjero al vender determinadas mercancias a importadores ubicados en el
territorio nacional en condiciones de discriminacion de precios, es decir, a un
precio de exportacion inferior a su valor normal en el caso del dumping, o bien con
el beneficio que otorga un gobierno extranjero, sus organismos publicos o mixtos,

0 sus entidades, directa o indirectamente, a los productores, transformadores,

>* http://www.cddhcu.gob.mx/leyinfo/pdf/1.pdf
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comercializadores o exportadores de mercancias, para fortalecer inequitativamente
su posicién competitiva internacional. Sus efectos causan dafio a la produccion

nacional de mercancias idénticas o similares a las de importacion.

4.2.1.1 Tipos de Cuota Compensatoria

Las cuotas compensatorias pueden ser provisionales, que son las impuestas en una
resolucion preliminar, o definitivas se aplican en una resolucion final. La Secretaria
de Hacienda y Crédito Publico sera la responsable del cobro de las cuotas
compensatorias y para el caso de una cuota provisional, aceptara las garantias
constituidas sobre su pago, conforme a lo dispuesto en el Cddigo Fiscal de la
Federacion. Tienen una vigencia de cinco afios o el tiempo necesario para

contrarrestar la practica desleal.

4.2.1.2 Fracciones Sancionadas con Cuota Compensatoria

Aproximadamente cada afio la Secretaria de Economia publica en el Diario Oficial
de la Federacion un Acuerdo que identifica las fracciones arancelarias de la Tarifa
de la Ley de los Impuestos Generales de Importacion y de Exportacion, en las
cuales se dan a conocer las mercancias cuya importacion esta sujeta al pago de
cuotas compensatorias, el ultimo Acuerdo publicado es de fecha 25 de marzo de

2002. Las cuotas compensatorias impuestas con posterioridad se pueden consultar
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en el Diario Oficial de la Federacion o bien directamente en la Unidad de Practicas
Comerciales Internacionales. El pasado 3 de enero de 2006, se publico la Ultima
modificacién donde se adicionaron y eliminaron fracciones.>”

Existe una posibilidad de que las Cuotas Compensatorias sean menores al monto
de subvencion si se considera que el margen que se impone es suficiente para
desalentar la importacion.

A pesar del cumplimiento del pago de lo establecido por la ley, ya sea en términos
normales de operacidon o bien como medida de sancion, existen otras condiciones
que pueden impedir u obstaculizar la importacion de mercancias y estas no son
necesariamente de tipo econdmico.

En el siguiente apartado se realizara una revision de las regulaciones vy
restricciones no arancelarias, que fundamentalmente expresan términos a los
cuales de tendra que sujetar un importador a fin de garantizar condiciones de

estabilidad de tipo econdmico y sanitario, entre otros.

> http://www.economia-cgm.gob.mx/?P=395
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4.3 Regulaciones y Restricciones no Arancelarias

El medio de la agroindustria es un sector altamente regulado por las autoridades
responsables de mantener el estado de inocuidad en México, es decir, de
establecer los sistemas regulatorios para que la introduccion de mercancias no
genere reacciones nocivas a cualquier ambito.

“A partir del Ultimo tercio de este siglo se produjo una verdadera explosion en la
produccidon de diversas medidas cuyos objetivos formales son regular y proteger
actividades e intereses diferentes al comercio exterior, pero que, sin embargo, en
su aplicacion producen su limitacién o restriccion, agrupandolas con el nombre
genérico de medidas no arancelarias, dentro de un fendmeno al que se le ha

llamado neoproteccionismo.”®

4.3.1 Tipos de Barreras no Arancelarias

Las Regulaciones y Restricciones no Arancelarias se clasifican en tres grandes
grupos:
- Barreras Paraarancelarias: Se manifiestan como un pago o erogacion al

erario publico por parte del importador y se establecen en torno a uno de

% Rohde Ponce, Andrés. 2005. Derecho Aduanero Mexicano 1. Primera Edicién

2000. Tercera Reimpresion. Ediciones Fiscales ISEF S.A. Pag. 93
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los elementos del arancel, como la base gravable, la tasa de conversion, la
tasa estableciendo sobretasas, asignando el pago de derechos por servicios
aduaneros y solicitando depdsitos en garantia.

- Barreras Cuantitativas: Se establecen por el Estado para limitar la cantidad,
valor o volumen de las mercancias que permitira importar o exportar, sin
atender a sus cuestiones de calidad, salubridad o seguridad, sino sdlo al
niumero de ellas. Aqui se encuentran clasificados las prohibiciones, el
embargo, la salvaguarda, las limitaciones voluntarias, los cupos, los
permisos de importacién, entre otros.

- Barreras Cualitativas: Son las regulaciones que tienen como finalidad
promover Y vigilar la calidad, salubridad y seguridad de las mercancias, a
través de disposiciones que protegen diversos intereses sociales como la
salud, la sanidad animal y vegetal, el ambiente y el equilibrio ecoldgico.

Para abordar los temas que involucran al sector agroindustrial y concretamente a
los fabricantes de alimentos balanceados para animales, vamos a orientar la
informacion a las barreras de tipo cuantitativo y cualitativo en sus tipos mas
frecuentes como son los permisos previos, el cumplimiento de Hojas de
Requisitos para la obtencion de Certificados y el cumplimiento de las Normas

Oficiales Mexicanas.

4.3.1.1 Permisos Sanitarios Previos de Importacion (PESPRI)

Cuando los fabricantes de alimentos balanceados para animales deciden incluir en

la formulacién algun insumo propio de la alimentacion humana, es necesario que
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entonces se hagan las revisiones necesarias porque quiza sea necesario que la
importacion se sujete a reglamentos impuestos por la COFEPRIS (Comision Federal
para la Proteccion contra Riesgos Sanitarios) que depende directamente de la
Secretaria de Salud.

Existe una lista de fracciones arancelarias cuya importacion esta condicionada a la
obtencion de un Permiso Sanitario Previo de Importacién (PESPRI) (ver anexo I),
estan publicadas en el Diario Oficial de la Federacién y tienen su Ultima
actualizacion el 1° de abril de 2005, y aunque se hace la aclaracion de que el
cumplimiento de esta obligacién se sujeta para la importaciéon de productos
terminados y materias primas para medicamentos, productos bioldgicos, agentes
de diagndstico, material de curacién, material quirirgico, material odontoldgico,
fuentes de radiacion, equipos médicos, protesis, ortesis, ayudas funcionales y
productos higiénicos, para el diagndstico, tratamiento, prevencién o rehabilitacion
de enfermedades, en humanos;>’ es conveniente verificar previamente el
cumplimiento ya que en ocasiones el uso del producto lo determina su misma

calidad.

4.3.1.1.1 Requisitos para la Obtencién de PESPRI

Cuando la fraccion del insumo que se pretende importar estd dentro de las
indicadas para el cumplimiento, y ademas se verificd que se debe cumplir con el
requisito aunque el producto vaya a ser utilizado en animales, entonces el

importador debe presentar con los siguientes documentos:

>’ http://lotus.aduanet.org/Bases/TIGIE2002.nsf
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1.- Aviso de Funcionamiento (ver anexo I).

2.- Constancia Sanitaria o Certificado de origen.

3.- Certificado de libre venta.

4.- Andlisis Fisico Quimico, Microbioldgico u especifico seguin sea el caso.

5.- Etiqueta de origen.

6.- Factura o proforma.

7.- Etiqueta en idioma espanol.

8.- Comprobante de pago SAT # 5 (Dos originales)

9.- Solicitud de Permiso Sanitario previo de importacion.

El formato de la solicitud se puede bajar de Internet en la direccion:

www.cofepris.gob.mx. El pago de derechos es de aproximadamente $1,500.00

(pesos) y tiene un tiempo de entrega de 5 dias habiles después de la solicitud.>®

4.3.1.1.2 Caracteristicas del PESPRI

El Permiso Sanitario Previo de Importacidon (ver anexo I) ampara Unicamente a la
cantidad de producto que soporta la documentacién que se presentd en la
solicitud. Deben coincidir estos documentos totalmente los numeros de lote y
factura.

El PESPRI menciona la razén social del importador y su Registro Federal de
Contribuyentes. Tiene un numero de autorizacién y la aduana de entrada por la
que se autoriza el ingreso de la mercancia. Sobre el producto menciona su

descripcidon completa por nombre comercial y genérico, el nimero de fraccidn

>8 http://www.cgeson.gob.mx/servicios/rete/html/cedulas/CedulaTramite56.htm
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arancelaria, el lote que se menciona en los documentos anexos a la solicitud y la
cantidad de producto mencionada en los mismos. Posteriormente indica los
requisitos que se tendran que cumplir, que van desde la presentacion de alguno de
los originales hasta la notificacion de muestreo. EI muestreo es aleatorio, en ese
caso, se debe notificar a la autoridad sanitaria local para que asista al domicilio
donde se resguardara la mercancia importada, tome la muestra y la entregue al
importador para que practique el andlisis que se requiera en un laboratorio
acreditado y reporte posteriormente los resultados a la COFEPRIS. El PESPRI
también contiene una fecha de expedicion, la vigencia que por lo general es de un
mes; y la firma de la Direccion Ejecutiva de Autorizaciones de Comercio

Internacional y Publicidad.

4.3.1.2 Hojas de Requisitos y Certificados

Las importaciones sujetas a la obtencién de Certificados de Importacién (ver anexo
I) previo cumplimiento de lo dispuesto en las Hojas de Requisitos Fitosanitaria o
Zoosanitarias (ver anexo I) tienen por objetivo preservar la inocuidad dentro del
territorio y su cumplimiento se exige a los importadores de los insumos sefialados

en las fracciones que se mencionan en la Norma Oficial NOM-066-FITO-1996 para
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los que deban cumplir requisitos fitosanitarios, y en la Acuerdo publicado el 26 de

marzo de 2002 y entrd en vigor el 1° de abril del mismo afio.”

4.3.1.2.1 Consulta de Hojas de Requisitos

El importador tiene la opcidn de consultar previamente los requisitos que
contendra la hoja mediante el Sistema Nacional de Consulta de Hoja de Requisitos
y se puede acceder a Internet para obtener la informacién en el sitio que a
continuacidon se menciona:

http://senasicaw.senasica.sagarpa.gob.mx/hojaweb/

De lo contrario el importador debera presentar la solicitud en las oficinas de

SAGARPA con un pago de derechos de aproximadamente $600.00 (pesos).

4.3.1.2.2. Contenido de las Hojas de Requisitos.

En una Hoja de Requisitos (ver anexo I) se mencionan constantemente la razon
social del importador, y los datos de la combinacion a importar, ésta es una clave
compuesta por la especie de donde se extrae la mercancia, producto en si o la
funcion que éste tiene, el pais de origen y el de procedencia. Los requisitos a

cumplir estan sujetos al tipo de producto y al pais de procedencia; pueden variar

>°http://www.sin.sagarpa.gob.mx/agricultura/sanidad/NOM006.pdf y

http://www.sagarpa.gob.mx/Dgg/FTP/acusagarpa270302.pdf
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mucho, aun tratandose del mismo producto si el pais de origen es distinto. En la
Hoja también se mencionan las aduanas que estan autorizadas para la
importacion, la fecha de expedicion y la vigencia que es de dos meses.

En la Hoja de Requisitos no se limita cantidad, lo que significa que el importador
puede introducir al pais toda la cantidad de producto que requiera mientras se

sujete al cumplimiento de los requisitos y la Hoja esté vigente.

4.3.1.2.3 Certificados de Importacion

Los Certificados de Importacion pueden ser requeridos como comprobante de que
se ha cumplido con lo relacionado en una Hoja de Requisitos, o bien como
resultado de una inspeccién por parte del vista de SAGARPA en el punto de ingreso
al pais. Su fundamento legal se encuentra en el Articulo 8 de Acuerdo de
Certificado publicado por SAGARPA en el Diario Oficial de la Federaciéon el
12/02/03. ®°

El Certificado de Importacion corresponde al Formato DG1F 01B (ver anexo I). En
él se indican los datos completos del importador y los siguientes de la mercancia a
importar:

- Fraccion Arancelaria

- Descripcion de la mercancia

®0 http://lotus.aduanet.org/Bases/TIGIE2002.nsf
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- Hoja de Requisitos

- Certificado Sanitario

- Pais de origen

- Pais de procedencia

- Cantidad

- Unidad de Medida

- Planta donde se proceso
- Lote

- Fecha de sacrificio (en el caso de productos de origen animal)

Fecha de empaque y embalaje
Asi mismo se mencionan los datos del destinatario final, los puntos donde debera

verificarse la mercancia y los datos del transportista.

4.3.1.3 Normas Oficiales Mexicanas

La regulacién de la importacion de mercancias por medio de Normas Oficiales
Mexicanas (NOM’s) tiene su fundamento legal mas reciente en el Acuerdo
publicado por la Secretaria de Economia en el Diario Oficial de la Federacion del 26
de octubre de 2005. En este acuerdo se identifican las fracciones arancelarias de la
Tarifa de la Ley General de Importacion y Exportacién que deben sujetarse al
cumplimiento de una Norma Oficial.

Desde luego en esta lista se incluyen mercancias que se suministran a todos los

sectores industriales y comerciales del pais. En el sector agroindustrial y
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concretamente para los fabricantes de alimentos balanceados para animales, habra
que verificar si el insumo a importar esta sujeto o no al cumplimiento de alguna
NOM.
Se pueden citar como ejemplos las siguiente NOM’s que aplican directamente a los
importadores de las empresas fabricantes de alimentos para animales:
- NOM-028-FITO-1995 Requisitos fitosanitarios y especificaciones para la
importacion de granos y semillas.
-  NOM-EM-015-Z00-2002 Especificaciones técnicas para el control del uso de
beta-agonistas en animales.
A partir de la observacion a estas NOM’s los importadores tendran oportunidad de
requerir a los proveedores extranjeros la documentacion que la ley solicite, o bien,

tendran en claro el procedimiento a cumplir para la importacion.

4.3.1.3.1 Otros Criterios Oficiales para la Regulacion de Importaciones

En el sector agroalimentario, es conveniente tomar en cuenta también criterios que
se emiten de manera oficial, pero que no modifican la Ley del Impuesto General de
Importacién y Exportacién, ya que no son de observancia general. Estos criterios
son de estricto cumplimiento y se dan a conocer por medio de normas oficiales o
comunicados girados por las autoridades competentes. Mediante ellos se
dictaminan restricciones que no se pueden plasmar en la ley porque quiza sean de
aplicacién temporal.

Un ejemplo de ellos es el comunicado emergente que gird SAGARPA y se publicd
en el Diario Oficial de la Federacion del 5 de abril de 2001 el Acuerdo por el que se

establecen las medidas de emergencia para prevenir la introduccidon de la fiebre
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aftosa por los brotes ocurridos en diversos paises del mundo, para la prevencién
de contaminacidn por esta enfermedad y en él se enlista una serie de productos
susceptibles de contaminacion por el pais del que provienen.®!

Otro caso que es muy reciente, a pesar de que la importacion de derivados de
pollo son muy controlados, actualmente se han reforzado las medias y se ha
extendido el niumero de paises de los que no es posible hacer importaciones pues
en ellos se han conocido casos de influenza aviar.

Aunque estas circunstancias no son parte de la Ley del Impuesto General de
Importacién y Exportacion, y no son determinantes de para la asignacion de la
clasificacion arancelaria, es necesario que se revisen, puesto que el origen de la
mercancia también sera factor que modifique los criterios que apliquen a la
definicién del arancel en la importacion.

Con estos aspectos legales determinados por el origen de las mercancias, y la
tarifa de la Clasificacion Arancelaria es suficiente para conocer los elementos
requeridos para la importaciéon de un cierto insumo, solamente se requeriria
entonces hacer una revisidon de la estructura de costos para revisar los aspectos
cuantitativos de la importacion y poder entonces llevar el proyecto a nivel de toma
de decisiones, verificando conscientemente las ventajas que obtendria la empresa

con ello.

®lhttp://datosaaa.vera.net/bases/CIRCULAR2001.NSF/a4b8dfedc7185381862564bc

007d1773/ad6a0f156a4685ed86256a2500634825?0OpenDocument
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Capitulo V

Modelo de Estructura

de Costo en
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CAPITULO V.

MODELO DE ESTRUCTURA DE COSTO EN IMPORTACIONES

El establecimiento de un modelo de estructura de costos para las importaciones
en una empresa fabricante de alimentos balanceados para animales es
importante, ya que a partir de esto tendra una vision clara del resultado de las
operaciones.

Esta informacion permite a una empresa conocer los margenes de beneficio
que tiene en la compra de un insumo de importacion, y de esta manera saber si
esa diferencia, en caso de que sea favorable, puede aplicarse a otros que por
cuestiones propias del mercado no sostengan su nivel de precio, y poder asi
conservar el costo de produccién del producto terminado. O bien, considerar los
ajustes necesarios para que la diferencia del costo, en el caso de ser
desfavorable, sea absorbida por el margen de otros insumos.

En este capitulo se planteara la necesidad de revisar la estructura de costos y
se desglosa dicha estructura para los productos que se mencionan en el
capitulo dos en términos cuantitativos, presentando los diferentes panoramas
que se pueden contemplar en cuanto a costos, como principio para determinar

la viabilidad de la importacion.
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Los datos que se consideran para esta informacién estan prorrateados a su

parte proporcional por kilo de insumo y tomados a un tipo de cambio promedio

del mes de enero de 2006 y corresponde a $10.5570 por Ddlar.5?

Los términos de precios que se calculan estan basados en la lista de
INCOTERMS 2000 (Términos de Comercio Internacional) y se expresan bajo
los siguientes criterios:

Ex Work.- El proveedor pone el insumo en su planta y el comprador se hace
cargo del total de gastos que se genere por el transito, derechos y cobertura de
riesgos.

FCA (Entregado al transportista).- El proveedor cobra el costo de la mercancia
mas la maniobra de carga a la unidad de transporte, el resto de los gastos son
por cuenta del importador.

FAS (Entregado al costado del buque).- Aplica para transporte maritimo. El
proveedor cubre los gastos de ocasionados por maniobras y fletes hasta el
muelle en el puerto del pais de origen.

FOB (Libre a bordo).- Aplica para las importaciones cuyo transporte principal es
maritimo, y aqui el proveedor cubre los gastos y derechos que se generan por
poner la mercancia sobre el buque. El importador se hace cargo de cubrir los
gastos ocasionados por transporte, derechos de exportacion y riesgos hasta

destino final.

62

http://www.sat.gob.mx/sitio _internet/asistencia contribuyente/informacion fre

cuente/tipo _cambio
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CFR (Costo vy flete).- Aplica para transporte maritimo. El proveedor cubre los
gastos generados por llevar la mercancia hasta el puerto o aduana de destino,
el importador tiene el compromiso de pagar los fletes, derechos y riesgos hasta
el destino final.

CPT (Transporte pagado hasta).- El proveedor cubre todos los costos de
transporte y maniobras hasta el destino final, el pago de derechos y seguro son
responsabilidad del comprador.

CIP (Transporte y seguro pagados hasta).- El proveedor cubre todos los gastos
de fletes y seguro hasta el destino final; las maniobras y derechos son
responsabilidad del comprador

DAF (Entregado en Frontera).- El proveedor cubre los gastos de llevar la
mercancia hasta la frontera (puerto) del pais de origen, el comprador cubre los
gastos de derechos, transporte y riesgos hasta destino final.

DES (Entregado sobre el buque).- Aplica para transporte maritimo. El vendedor
asume los costos de flete, maniobras hasta que el buque llega a puerto de
destino. Las maniobras de descarga, pago de derechos y fletes hasta el destino
final son por cuenta del comprador.

DDU (Entregado derechos no pagados).- El proveedor cubre el total de los
gastos de fletes, maniobras y cobertura de riesgos hasta el destino final. El
pago de derechos de la importacion son por cuenta del importador.

DDP (Entregado derechos pagados).- El proveedor cubre el total de gastos

generados por transporte, derechos y riesgos hasta el destino final.®?

3http: //www.bancomext.com/Bancomext/aplicaciones/glosario/nvglosario.jsp?s

eccion=182&tema=15
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En este calculo de precios no se consideraron los términos CIF (Costo seguro y
flete) y DEQ (Entregado en el muelle) por requerir de cobertura de riesgos

parcial hasta el puerto de destino.
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5.1 Costos para importacion de Concentrado de Proteina de Soya

El precio en el mercado del concentrado de proteina de soya tiene una
influencia directa en el tipo de cotizacién de su materia prima principal: el frijol
de soya, que toma su precio del Mercado de Futuros que tiene valores
volatiles de acuerdo a los sistemas de especulacién que se toman en cuenta
para la compra y venta de este producto a nivel mundial en la Bolsa de Chicago
(CBOT), por lo que se tomara en cuenta para este analisis el precio que

prevalece como precio de fisicos a febrero de 2006.%*

Datos a emplear para el calculo

Concepto Informacion
Producto: Concentrado de Proteina de Soya
Fraccién Arancelaria: 21061099
Origen: Dinamarca
Procedencia: Dinamarca
DTA(Derecho de Tramite Aduanero): 0.008% de valor en aduana

IGI (Impuesto General de Importacion): 10%

Cuota Compensatoria: No aplica

IVA (Impuesto al Valor Agregado) No aplica

Barreras no arancelarias: Tipo Cualitativo y Cuantitativo (Permiso Sanitario Previo de
Importacion)

% http://www.cbot.com/cbot/pub/page/0,3181,959,00.html
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NOTAS EXPLICATIVAS:

IGI .- El Impuesto General de Importacion (IGI) es de 10%, aunque se trata
de un producto originario de la Comunidad Europea, la fraccion esta excluida de
la negociacion del tratado (TLCUE) y no aplica ninguna preferencia arancelaria.
IVA.- No paga Impuesto al Valor Agregado (IVA) de acuerdo a la regla general
5.2.13 donde se publica el Anexo 27 que contiene la lista de fracciones
arancelarias que no estan obligadas a éste pago

Barreras no arancelarias.- Aunque la tarifa no lo indica como obligacion,

aplica una barrera de tjpo cualitativo, pues la Secretaria de Salud requiere que

el producto se importe con un Permiso Sanitario Previo de Importacion (ver
anexo I) por contener mas de 50% de proteina, ser apto para el consumo
humano, y ser originario de un pais con contaminacién nuclear aunque se vaya
a adicionar en alimento para animales,. Esta barrera también es de tjpo
cuantitativo, pues el permiso limita la cantidad a importar por lo que se tiene
registrado en los documentos, lo que indica que éste permiso debera tramitarse

cada que se realice una importacion de este producto.

Esta estructura de costos de esta importacion esta planteada a partir de:

Volumen: 25 toneladas

Embalaje: contenedor hermético de 40”

Envase: sacos de papel con 25 kgs.

Pallet: sobre tarimas de madera fumigada con 40 sacos

cada una y cubiertos con pelicula polistrech.

Transporte principal: maritimo.
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Los costos que corresponden a la importacion de este producto se asignan de la

siguiente manera:

Tabla 1

Estructura de Costo para Importacion de Concentrado de Proteina de Soya®

Concepto Costo en USD | % del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio en planta origen 0.71 68.82.04921 EXW 0.71
Maniobra de carga 0.0014 0.1357024 FCA 0.7114
Flete hasta frontera 0.012 1.1631632 FAS 0.7234
Despacho de exportacion 0.0017334 0.1680189 FOB 0.7292195
Carga al bugue 0.0040861 0.3960668 CFR 0.8342195
Flete maritimo 0.105 10.1776784 CPT 0.8675623
DTA 0.0000667 0.0064689 CIP 0.8693018
IGI General 0.1251329 12.1291683 DAF 0.8557066
Pespri 0.0056834 0.5508935 DES 0.8342195
Honorarios A.A. (0.45% 0.0037584 0.3643026 DDU 0.8907889
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.005345 0.5180923 DDP 1.0316695
Validacion 0.0008941 0.0866654
Maniobras 0.214871 2.0827504
Flete terrestre 0.333428 3.2319266
Seguro (0.245%) 0.007395 0.1686102
TOTAL 1.0316695 100

La Tabla 1 muestra la estructura de costo en ddlares para la importacion de Concentrado de
Proteina de Soya, expresando la parte porcentual que corresponde cada uno de los gastos al
valor total del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables segin INCOTERMS

2000.

65 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de

importacién). Pespri (permiso sanitario previo de importacion). A.A. (Agente Aduanal)

Los términos CFR y DES indican valores similares pues tienen la misma cobertura. Ambos términos pueden

utilizarse indistintamente en negociaciones donde el transporte principal es maritimo.
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Tabla 1.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Concentrado de Proteina de Soya

Concepto

Precio en planta
origen

Maniobra de
carga

Flete hasta
frontera

Despacho de
exportacion

Carga al bugue

Flete maritimo

DTA

IGI General

Pespri

Honorarios A.A.
(0.45% valor
factura +
impuestos)

Gastos
complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro
(0.245%)

Totales

0.71

0.7114

0.7234

0.729219

0.832486

0.867562 | 0.869302 | 0.855707

0.8342195 | 0.8907889 | 1.0316695

La tabla 1.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por
el importador.

En resumen, el precio que se puede considerar para la importacién de Concentrado de Proteina de Soya es de USD

1.0316695 y no se consideran otras opciones porque es la Unica posibilidad por el tipo de producto que se selecciono.
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5.2 Costos para Importacion de Harina de Algarroba

Datos a emplear para el calculo

Concepto Informacion
Producto: Harina de Algarroba
Fraccién Arancelaria: 12121099
Origen: Espana
Procedencia: Espana
DTA(Derecho de Tramite Aduanero): 0.008% de valor en aduana

IGI(Impuesto General de Importacion) 10% / Exento

Cuota Compensatoria: No aplica
IVA(Impuesto al Valor Agregado): No aplica
Barreras no arancelarias: Tipo Cualitativo (Certificado Fitosanitario)

NOTAS EXPLICATIVAS:

IGI.- El Impuesto General de Importacién (IGI) que corresponde a esta tarifa
es de 10%, pero si el proveedor estd en posibilidad de proporcionar un
Certificado de Origen EUR1 (ver anexo I) para productos originarios de la Unién

Europea, entonces el IGI quedara exento.

IVA.- No esta obligado al pago del IVA de acuerdo a la regla general 5.2.13.

Barreras no arancelarias.- La tarifa aplica una barrera no arancelaria de tipo

cualitativo, indica que se debe obtener un Certificado Fitosanitario previo
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cumplimiento de la Hoja de Requisitos Fitosanitarios, aunque ésta restriccion

aplica Unicamente a algarrobas y semillas congeladas, se tomaran en cuenta

estos costos, que podran eliminarse al confirmar que no sera necesario cumplir

con éstos requisitos en la importacion de harina.

Los costos propuestos corresponden a:

Volumen:
Embalaje:
Envase:

Pallet:

Transporte principal:

25 toneladas

Contenedor hermético de 40”

Sacos de papel de 25 kgs.

Tarimas de madera fumigada con 40 sacos para un
peso total de 1,000 kgs. cada una, cubiertas de
pelicula polistrech.

Maritimo.
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5.2.1 Costos sin Preferencia Arancelaria

Primeramente se considerara una estructura que contemple el pago completo

del IGI, previendo que el proveedor no pueda garantizar la calificacion de

origen del insumo.

Tabla 2 Estructura de Costo para la Importacion de Harina de

Algarroba sin Preferencia Arancelaria®®

Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 usb
Precio en planta origen 0.324 56.4159286 EXW 0.324
Maniobra de carga 0.0022853 0.3979238 FCA 0.3262853
Flete hasta frontera 0.028 4.8754506 FAS 0.3542853
Despacho de exportacion 0.0017334 0.3018252 FOB 0.3594187
Carga al bugue 0.0034 0.592019 CFR 0.4614187
Flete maritimo 0.102 17.7605701 CPT 0.4947615
DTA 0.0000369 0.0064275 CIP 0.4955553
IGI General 0.0461419 8.0343717 DAF 0.4829058
HRF 0.0022705 0.3953468 DES 0.4614187
Certificado de import. 0.0009093 0.1583303 DDU 0.5170424
Honorarios A.A. (0.45% 0.0016658 0.2900553 DDP 0.5743059
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.005345 0.9306887
Validacion 0.0008941 0.1556836
Maniobras 0.0214871 3.7414034
Flete terrestre 0.0333428 5.8057563
Seguro (0.245%) 0.0007938 0.138219
TOTAL 0.5743059 100

La Tabla 2 muestra la estructura de costo en dodlares para la importacion de Harina de
Algarroba sin preferencia arancelaria, expresando la parte porcentual que corresponde cada
uno de los gastos al valor total del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables
segun INCOTERMS 2000.

66 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de
importacién). HRF (hoja de requisitos fitosanitarios). A.A. (Agente Aduanal).
Los términos CFR y DES indican valores similares pues tienen la misma cobertura. Ambos términos pueden

utilizarse indistintamente en negociaciones donde el transporte principal es maritimo.
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Tabla 2.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Harina de Algarroba sin

preferencia arancelaria

Concepto

Precio en planta
origen

Maniobra de
carga

Flete hasta
frontera

Despacho de
exportacion

Carga al bugue

Flete maritimo

DTA

IGI General

HRF

Certificado de
importacion

Honorarios A.A.
(0.45% valor
factura +
impuestos)

Gastos
complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro
(0.245%)

Totales

0.324

0.326285

0.354285

0.35942

0.46142

0.49476

0.495555

0.482906

0.46142 0.5170424 | 0.5743059

La tabla 2.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por
el importador.
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5.2.2 Costos con Preferencia Arancelaria

A continuacion se considerara la estructura de costos que se genera al aplicar el

arancel preferencial para productos originarios de la Unidn Europea.

Tabla 3 Harina de Algarroba con Preferencia Arancelaria®

Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio en planta origen 0.324 61.3687063 EXW 0.324
Maniobra de carga 0.0022853 0.4328577 FCA 0.3262853
Flete hasta frontera 0.028 5.3034684 FAS 0.3542853
Despacho de exportacion 0.0017334 0.3283226 FOB 0.3594187
Carga al bugue 0.0034 0.6439926 CFR 0.4614187
Flete maritimo 0.102 19.3197779 CPT 0.4947615
DTA 0.0000369 0.0069918 CIP 0.4955553
IGI Preferencial 0 0 DAF 0.4829058
HRF 0.0022705 0.4300545 DES 0.4614187
Certificado de import. 0.0009093 0.1722301 DDU 0.5170424
Honorarios A.A. (0.45% 0.0014582 0.2761906 DDP 0.5279564
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.005345 1.0123945
Validacion 0.0008941 0.1693511
Maniobras 0.0214871 4.0698627
Flete terrestre 0.0333428 6.3154460
Seguro (0.245%) 0.0007938 0.1503533
TOTAL 0.5279564 100

La Tabla 3 muestra la estructura de costo en dolares para la importacion de Harina de
Algarroba con preferencia arancelaria, expresando la parte porcentual que corresponde cada
uno de los gastos al valor total del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables

segun INCOTERMS 2000.

67 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de
importacién). HRF (hoja de requisitos fitosanitarios). A.A. (Agente Aduanal).
Los términos CFR y DES indican valores similares pues tienen la misma cobertura. Ambos términos pueden
utilizarse indistintamente en negociaciones donde el transporte principal es maritimo.
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Tabla 3.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Harina de Algarroba con

preferencia arancelaria

Concepto

Precio en planta
origen

Maniobra de
carga

Flete hasta
frontera

Despacho de
exportacion

Carga al bugue

Flete maritimo

DTA

IGI General

HRF

Certificado de
importacion

Honorarios A.A.
(0.45% valor
factura +
impuestos)

Gastos
complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro
(0.245%)

Totales

0.324

0.326285

0.354285

0.35942

0.46142

0.49476

0.482906

0.46142

La tabla 3.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por

el importador.
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5.2.3 Costo sin Preferencia Arancelaria, sin Barrera no Arancelaria

La estructura de costos que se presenta a continuacion también corresponde a

Harina de Algarroba, considerando el pago del IGI sin preferencias de origen,

pero eliminando los costos generados por el pago de la HRF y el Certificado.

Tabla 4 Estructura de Costos para la Importacion de Harina de Algarroba sin

Preferencia Arancelaria, sin Barrera no Arancelaria®®

Concepto Costo en USD | % del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio en planta origen 0.324 56.7300298 EXW 0.324
Maniobra de carga 0.0022853 0.4001393 FCA 0.3262853
Flete hasta frontera 0.028 4.9025952 FAS 0.3542853
Despacho de exportacion 0.0017334 0.3035057 FOB 0.3594187
Carga al bugue 0.0034 0.5953151 CFR 0.4614187
Flete maritimo 0.102 17.8594538 CPT 0.4947615
DTA 0.0000369 0.0064633 CIP 0.4955553
IGI General 0.0461419 DAF 0.4829058
Honorarios A.A. (0.45% 0.0016658 DES 0.4614187
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.005345 DDU 0.5170424
Validacion 0.0008941 DDP 0.5743059
Maniobras 0.0214871
Flete terrestre 0.0333428
Seguro (0.245%) 0.0007938
TOTAL 0.5711261 100

La Tabla 4 muestra la estructura de costo en dodlares para la importacion de Harina de
Algarroba sin preferencia arancelaria y sin barrera no arancelaria, expresando la parte
porcentual que corresponde cada uno de los gastos al valor total del insumo. También presenta
la lista de cotizaciones aplicables segun INCOTERMS 2000.

68 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de

importacién). A.A. (Agente Aduanal).

Los términos CFR y DES indican valores similares pues tienen la misma cobertura. Ambos términos pueden

utilizarse indistintamente en negociaciones donde el transporte principal es maritimo.
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Tabla 4.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Harina de Algarroba sin

preferencia arancelaria y sin barrera no arancelaria

Concepto

Precio en planta
origen

Maniobra de
carga

Flete hasta
frontera

Despacho de
exportacion

Carga al bugue

Flete maritimo

DTA

IGI General

HRF

Certificado de
importacion

Honorarios A.A.
(0.45% valor
factura +
impuestos)

Gastos
complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro
(0.245%)

Totales

0.324

0.326285

0.354285

0.35942

0.46142

0.49476

0.482906

0.46142

La tabla 4.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por

el importador.
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5.2.4 Costo con Preferencia Arancelaria, sin Barrera no Arancelaria

Finalmente se presenta la estructura de costos que se generaria al obtener la
calificacion de mercancia originaria y eliminando los costos causados por la HRF

y el Certificado.

Tabla 5 Estructura de Costos para la Importacion de Harina de Algarroba con

Preferencia Arancelaria sin Barrera no Arancelaria®

Concepto Costo en USD | % del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio en planta origen 0.324 61.7405602 EXW 0.324
Maniobra de carga 0.0022853 0.4354806 FCA 0.3262853
Flete hasta frontera 0.028 5.3356040 FAS 0.3542853
Despacho de exportacion 0.0017334 0.3303120 FOB 0.3594187
Carga al bugue 0.0034 0.6478948 CFR 0.4614187
Flete maritimo 0.102 19.436843 CPT 0.4947615
DTA 0.0000369 0.0070341 CIP 0.4955553
IGI Preferencial 0 0 DAF 0.4829058
Honorarios A.A. (0.45% 0.0014582 0.2778642 DES 0.4614187
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.005345 1.0185287 DDU 0.5170424
Validacion 0.0008941 0.1703773 DDP 0.5247766
Maniobras 0.0214871 4.0945234
Flete terrestre 0.0333428 6.3537134
Seguro (0.245%) 0.0007938 0.1512644
TOTAL 0.5247766 100

La Tabla 5 muestra la estructura de costo en dolares para la importacion de Harina de
Algarroba con preferencia arancelaria sin barrera no arancelaria, expresando la parte porcentual
que corresponde cada uno de los gastos al valor total del insumo. También presenta la lista de
cotizaciones aplicables segin INCOTERMS 2000.

69 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de
importacién). HRF (hoja de requisitos fitosanitarios). A.A. (Agente Aduanal).
Los términos CFR y DES indican valores similares pues tienen la misma cobertura. Ambos términos pueden

utilizarse indistintamente en negociaciones donde el transporte principal es maritimo
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Tabla 5.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacidon para importacion de Harina de Algarroba con
preferencia arancelaria sin barrera no arancelaria

Concepto

Precio en planta
origen

Maniobra de
carga

Flete hasta
frontera

Despacho de
exportacion

Carga al bugue

Flete maritimo

DTA

IGI General

HRF

Certificado de
importacion

Honorarios A.A.
(0.45% valor
factura +
impuestos)

Gastos
complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro
(0.245%)

Totales

0.324

0.326285

0.354285

0.35942

0.46142

0.49476

0.495555

0.482906

0.46142 0.5170424 | 0.5247766

La tabla 5.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por

el importador.

124



En resumen:

Harina de Algarroba procedente de Espaiia

Condiciones Precio en USD | Variacion Exw
Sin preferencia arancelaria con barrera no arancelaria | 0.5743059 77.2549%
Con preferencia arancelaria con barrera no arancelaria | 0.5279564 62.9495%
Sin preferencia arancelaria sin barrera no arancelaria 0.5711261 76.2735%
Con preferencia arancelaria sin barrera no arancelaria | 0.5247766 | 61.9681%

El porcentaje de variacion esta calculado sobre el precio EWX de USD 0.324 y el precio determinado bajo
el término DDP. El precio mas favorable para realizar la importacién se obtendria al realizar la gestion para

un insumo que califique como originario y no tenga que cumplir con barreras no arancelarias.

Definitivamente es absolutamente conveniente verificar las reglas de origen con
el proveedor para poder presentar un certificado de origen EUR1 y lograr

obtener el beneficio arancelario.
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5.3 Costos para Importacion de Semilla de Linaza

Concepto Informacion
Producto: Semilla de Linaza
Fraccién Arancelaria: 12040001
Origen: Canada
Procedencia: Canada
DTA(Derecho de Tramite Aduanero): 0.008% de valor en aduana / $179.00 (pesos)

IGI(Impuesto General de Importacion): Exento

Cuota Compensatoria: No aplica
IVA(Impuesto al Valor Agregado): No apIica
Barreras no arancelarias: Tipo Cualitativo (Certificado de Importacién)

NOTAS EXPLICATIVAS:

IGI.- La Semilla de Linaza es un insumo exento de Impuesto General de
Importacién (IGI) independientemente del origen que ésta tenga.

DTA.- Su calificacion de originario por medio de Certificado de Origen TLCAN
(ver anexo I) solamente aplicaria para modificar el pago de DTA de 0.008%
general a $179.00 (pesos) para productos originarios.

IVA.- De acuerdo con la Regla General 5.2.13 no esta sujeta al cumplimiento
del pago del IVA.

Barreras no arancelarias.- Tiene una barrera no arancelaria de tipo
cualitativo que es la obtencion de un Certificado (ver anexo I), que se obtendra
por el cumplimiento de una HRF (Hoja de Requisitos Fitosanitarios) (ver anexo

I) o bien al sujetarse a los lineamientos de una NOM (Norma Oficial Mexicana).
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Esta importacion presenta varias posibilidades de modificacion en el costo del
material, tomando en cuenta que el pago del DTA puede modificarse si se
califica al insumo como originario, ademas de que se puede suprimir el pago de
la HRF en cuanto se determine que el Certificado obtiene por el cumplimiento
de una NOM.

Para este analisis se considera la siguiente informacion:

Volumen: 70 mil 370 kgs.

Embalaje: Furgdn hermético

Envase: Sacos de rafia con 100 libras (45 kgs. aprox.)

Pallet: Sin pallet, estibado a granel sin embalajes
especiales.

Transporte principal: Terrestre por ferrocarril
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5.3.1 Costo con Galificacion de Originario y Hoja de Requisitos Fitosanitarios (HRF)

En esta primera estructura se obtendran los resultados para la importaciéon de
Semilla de Linaza, tomando en una importacion de un producto originario

que deba presentar HRF.

Tabla 6 Estructura de Costos para la Importacion de Semilla de Linaza

Originaria con HRF"°

Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN

2000 usb

Precio en planta origen 0.381 82.9753101 EXW 0.381

Maniobra de carga 0.005 1.0889148 FCA 0.386

Flete hasta frontera 0.0596916 12.9998137 CPT 0.4516047

Despacho de exportacion 0.0029131 0.6344236 CIP 0.4525382

DTA TLCAN 0.0002409 0.0524639 DAF 0.4511626

IGI Preferencial 0 0 DDU 0.4550961

HRF 0.0008066 0.1756637 DDP 0.4591727

Certificado de import. 0.0003230 0.0703439

Honorarios A.A. (0.45% 0.0017156 0.3736250

valor factura +

impuestos)

Gastos complementarios 0.0006730 0.1465679

Validacién 0.0003176 0.0691679

Maniobras 0.0025579 0.5570670

Flete terrestre 0.003 0.6533489

Seguro (0.245%) 0.0009335 0.2032895

TOTAL 0.4591727 100

La Tabla 6 muestra la estructura de costo en dodlares para la importacion de Semilla de Linaza

originaria con Hoja de Requisitos Fitosanitarios,

expresando la parte porcentual que

corresponde cada uno de los gastos al valor total del insumo. También presenta la lista de
cotizaciones aplicables segin INCOTERMS 2000.

70 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA TLCAN (derecho de tramite aduanero acordado para

productos comercializados al ampara del Tratado de Libre Comercio de América del Norte). IGI (impuesto

general de importacion). HRF (hoja de requisitos fitosanitarios). A.A. (agente aduanal)
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Tabla 6.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Semilla de Linaza originaria con

Hoja de Requisitos Fitosanitarios

Concepto
Precio en planta origen
Maniobra de carga
Flete hasta frontera
Despacho de exportacion
DTA TLCAN
IGI Preferencial
HRF
Certificado de importacion
Honorarios A.A. (0.45% valor
factura + impuestos)
Gastos complementarios
Validacion
Maniobras
Flete terrestre
Seguro (0.245%)
Totales 0.4516047 | 0.4525382 0.4511626 | 0.4550961 0.4591727

La tabla 6.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por
el importador.
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5.3.2 Costo con Galificacion de Originario y Norma Oficial Mexicana (NOM)

En este apartado se plantea la estructura de la importacion del insumo cuando

éste cuenta con calificacién de origen, pero omite el pago de derechos de la

HRF para sujetarse entonces a una NOM.

Tabla 7 Estructura de Costos para la Importacion de Semilla de Linaza

Originaria con NOM’*
Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN

2000 uUsD

Precio Ex Works 0.381 83.1213241 EXW 0.381

Maniobra de carga 0.005 1.0908310 FCA 0.386

Flete hasta frontera 0.0596916 13.0226898 CPT 0.4516047

Despacho de exportacion 0.0029131 0.6355400 CIP 0.4525382

DTA TLCAN 0.0002409 0.0525562 DAF 0.4511626

IGI Preferencial 0 0 DDU 0.4550961

Certificado de import. 0.0003230 0.0704677 DDP 0.4583661

Honorarios A.A. (0.45% 0.0017156 0.3742825

valor factura +

impuestos)

Gastos complementarios 0.0006730 0.1468259

Validacion 0.0003176 0.0692896

Maniobras 0.0025579 0.5580473

Flete terrestre 0.003 0.6544986

Seguro (0.245%) 0.0009335 0.2036472

TOTAL 0.4583661 100

La Tabla 7 muestra la estructura de costo en ddlares para la importacion de Semilla de Linaza
originaria con NOM, expresando la parte porcentual que corresponde cada uno de los gastos al
valor total del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables segin INCOTERMS

2000.

& Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA TLCAN (derecho de tramite aduanero acordado para

productos comercializados al ampara del Tratado de Libre Comercio de América del Norte). IGI (impuesto

general de importacién). A.A. (agente aduanal)
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Tabla 7.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Semilla de Linaza originaria con

Norma Oficial Mexicana

Concepto
Precio en planta origen
Maniobra de carga
Flete hasta frontera
Despacho de exportacion
DTA TLCAN
IGI Preferencial
Certificado de importacion
Honorarios A.A. (0.45% valor factura
+ impuestos)
Gastos complementarios
Validacion
Maniobras
Flete terrestre

Seguro (0.245%)
Totales 0.4516047 0.4511626 | 0.4550961

La tabla 7.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por
el importador.
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5.3.3 Costo sin Calificacion de Origen y Hoja de Requisitos Fitosanitarios (HRF)

Enseguida se presenta la estructura de costos, considerando que el proveedor
no puede certificar el origen del insumo y cumpliendo con los derechos de la

HRF.

Tabla 8 Estructura de Costo para la Importacion de Semilla de Linaza

no Originaria con HRF?

Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN

2000 uUsD

Precio Ex Works 0.381 83.0125404 EXW 0.381

Maniobra de carga 0.005 1.0894034 FCA 0.386

Flete hasta frontera 0.0596916 13.0056466 CPT 0.4516047

Despacho de exportacion 0.0029131 0.6347082 CIP 0.4525382

DTA 0.0000359 0.0078194 DAF 0.4511626

IGI General 0 0 DDU 0.4550961

HRF 0.0008066 0.1757426 DDP 0.4589668

Certificado de import. 0.0003230 0.0703755

Honorarios A.A. (0.45% 0.0017147 0.3735916

valor factura +

impuestos)

Gastos complementarios 0.0006730 0.1466337

Validacion 0.0003176 0.0691989

Maniobras 0.0025579 0.5573170

Flete terrestre 0.003 0.6536421

Seguro (0.245%) 0.0009335 0.2033807

TOTAL 0.4589668 100

La Tabla 8 muestra la estructura de costo en dodlares para la importacion de Semilla de Linaza
no originaria y con Hoja de Requisitos Fitosanitarios, expresando la parte porcentual que
corresponde cada uno de los gastos al valor total del insumo. También presenta la lista de
cotizaciones aplicables segin INCOTERMS 2000.

2 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de

importacién). HRF (hoja de requisitos fitosanitarios). A.A. (agente aduanal)
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Tabla 8.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Semilla de Linaza no originaria y

con Hoja de Requisitos Fitosanitarios

Concepto
Precio en planta origen
Maniobra de carga
Flete hasta frontera
Despacho de exportacion
DTA
IGI General
HRF
Certificado de importacion
Honorarios A.A. (0.45% valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios
Validacion
Maniobras
Flete terrestre
Seguro (0.245%)
Totales 0.4516047 | 0.4525382 | 0.4511626 | 0.4550961 0.4589668
La tabla 8.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por
el importador.
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5.3.4 Costo sin Calificacion de Origen y Norma Oficial Mexicana (NOM)

A continuacion se presenta la estructura de costos originada de la consideracion
de la importacién de Semilla de Linaza sin calificacion de originaria, pero
sujetando la importacion al cumplimiento de una NOM (Norma Oficial

Mexicana).

Tabla 9 Estructura de Costo para la Importacion de Semilla de Linaza

no Originaria y con NOM>

Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN

2000 uUsD

Precio Ex Works 0.381 83.1586856 EXW 0.381

Maniobra de carga 0.005 1.0913213 FCA 0.386

Flete hasta frontera 0.0596916 13.0285433 CPT 0.4516047

Despacho de exportacion 0.0029131 0.6358256 CIP 0.4525382

DTA 0.0000359 0.0078332 DAF 0.4511626

IGI General 0 0 DDU 0.4550961

Certificado de import. 0.0003230 0.0704994 DDP 0.4581602

Honorarios A.A. (0.45% 0.0017147 0.3742493

valor factura +

impuestos)

Gastos complementarios 0.0006730 0.1468919

Validacion 0.0003176 0.0693207

Maniobras 0.0025579 0.5582982

Flete terrestre 0.003 0.6547928

Seguro (0.245%) 0.0009335 0.2037388

TOTAL 0.4581602 100

La Tabla 9 muestra la estructura de costo en dodlares para la importacion de Semilla de Linaza
no originaria al cumplimiento de una Norma Oficial Mexicana, expresando la parte porcentual
que corresponde cada uno de los gastos al valor total del insumo. También presenta la lista de
cotizaciones aplicables segin INCOTERMS 2000.

73 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de

importacién). A.A. (agente aduanal).
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Tabla 9.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Semilla de Linaza no originaria al

cumplimiento de una Norma Oficial Mexicana

Concepto
Precio en planta origen
Maniobra de carga
Flete hasta frontera
Despacho de exportacion
DTA
IGI General
Certificado de importacion
Honorarios A.A. (0.45% valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios
Validacién
Maniobras
Flete terrestre
Seguro (0.245%)
Totales 0.4516047 0.4511626 4581602
La tabla 9.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta por
el importador.
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En resumen:

Semilla de Linaza Canadiense

Condiciones Precio USD Variacion Exw
Originaria con HRF 0.4591727 20.5178%
Originaria con NOM 0.4583661 20.3061%
No originaria con HRF 0.4589668 20.4637%
No originaria con NOM 0.4581602 20.2520%

El porcentaje de variacion esta calculado a partir del precio EXW de USD 0.381 y el precio determinado
bajo el término DDP. El precio mas conveniente para la operacion es el que se puede obtener al importar

un insumo que no califique como originario y que pueda aplicar la Norma Oficial Mexicana.

Las estructuras de costos son muy parecidas pues solamente se elimina la parte
proporcional a los derechos de la HRF (Hoja de Requisitos Fitosanitarios), pero
es conveniente verificar si se determina legalmente la importacion por el
cumplimiento de una NOM (Norma Oficial Mexicana) y asi eliminar en definitivo

el pago de derechos.
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5.4 Costo para Importacion de Vitamina B12

Concepto Informacion
Producto: Vitamina B12
Fraccién Arancelaria: 29362601
Origen: &?
Procedencia: Estados Unidos
DTA(Derecho de Tramite Aduanero): 0.008% de valor en aduana / $179.00 (pesos)

IGI(Impuesto General de Importacion): 15% / Exento

Cuota Compensatoria: 208.81%
IVA(Impuesto al Valor Agregado): 15%
Barreras no arancelarias: No aplica

NOTAS EXPLICATIVAS:

Origen.- La Vitamina B12 es procedente de Estados Unidos, el proveedor
localizado comercializa Vitamina B12 de origenes diversos de forma indistinta;
al momento de proporcionar la cotizacién no cuenta con la informacion del
origen de la mercancia que esta disponible para venta, y para conocer el origen
sera necesario esperar a que el personal que administra la bodega del
proveedor proporcione esta informacion.

DTA.- El Derecho de Tramite Aduanero (DTA) también estara sujeto a que se
aplique el porcentaje predeterminado de 0.008% sobre el valor en aduana o el
fijo para importaciones de productos originarios.

IGI.- Se debera considerar que tiene asignado un Impuesto General de
Importacién (IGI) de 15% y en caso de poder confirmar a Estados Unidos o

Canada como el origen, quedara exento de este pago.
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Cuota compensatoria.- En caso de que producto sea originario de China
aplica una cuota compensatoria de 208.81%.

IVA.- Por tratarse de un insumo a consumir en una industria del area
agropecuaria, se sujeta al pago del 15% de IVA de acuerdo con la regla general
5.2.13; y aunque el IVA no forma parte del costo de la mercancia se menciona
con la finalidad de que se considere para efecto de liquidez al momento de
cumplir con los derechos de la importacidon y porque es uno de los criterios a
considerar para el calculo de los honorarios del Agente Aduanal.

Barreras no arancelarias.- La Secretaria de Salud solicita que la importacion
de esta fraccion arancelaria se someta a la presentacion de un Permiso
Sanitario Previo de Importacién (ver anexo I) pero Unicamente cuando sea para
consumo humano, y no hay posibilidad de que se obligue al cumplimiento de
este punto, ya que la garantia de calidad solicitada para este producto es grado
feed (para alimentacion animal) y esto se puede verificar en todos los
documentos emitidos por el proveedor y fabricante.

En este analisis vamos a considerar tres tasas diferentes para el IGI, también se
elimina de los términos de negociacion la categoria FCA (entregado al
transportista) ya que la cotizacidén de transporte terrestre consolidado incluye la
maniobra de carga a la unidad recolectora. Para los costos asignados se
considerd:

Volumen: Minimo de compra 100 kgs.

Transporte principal: Consolidado terrestre por carretera.

Envase: Cunetes de cartdn reforzado con 25 kgs. cada uno.
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5.4.1 Costo con Calificacion de Originario

En esta parte se analiza la estructura de costos considerando que el insumo

puede tener calificacion de producto originario de Estados Unidos o Canada.

Tabla 10 Estructura de Costo para la Importacion de Vitamina B12

Originaria’*
Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio Ex Works 24.15 52.9962490 EXW 24.15
Flete hasta frontera 15.99 35.0813224 CPT 44.4904583
Despacho de exportacion 2.05 4.4986464 CIP 44.5496258
DTA TLCAN 0.1695557 0.3720835 DAF 42.2013
IGI Preferencial 0 0 DDU 44.5646258
IVA 6.3279450 0 DDP 45.5692629
Honorarios A.A. (0.45% 0.1379138 0.3026464
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.4736193 1.0393394
Validacion 0.2235483 0.4905682
Maniobras 0.15 0.0329169
Flete terrestre 2.3041583 5.0563870
Seguro (0.245%) 0.0591675 0.1298408
TOTAL 45.5692629 100

La Tabla 10 muestra la estructura de costo en dolares para la importacion de Vitamina B12
originaria, expresando la parte porcentual que corresponde cada uno de los gastos al valor total
del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables segin INCOTERMS 2000.

™ Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA TLCAN (derecho de tramite aduanero para las operaciones

comerciales realizadas al amparo del Tratado de Libre Comercio de América del Norte). IGI (impuesto

general de importacion). IVA (impuesto al valor agregado). A.A. (agente aduanal)
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Tabla 10.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacion de Vitamina B12 originaria

Concepto

Precio en planta origen

Maniobra de carga

Flete hasta frontera

Despacho de exportacion

DTA TLCAN

IGI Preferencial

Honorarios A.A. (0.45% valor factura + impuestos)

Gastos complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro (0.245%)

Totales

La tabla 10.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta

por el importador.
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5.4.2 Costo sin Calificacion de Originario

En la siguiente estructura de costos se analiza la posibilidad de que la Vitamina

B12, no cuente con un Certificado de Origen TLCAN que lo acredite como

originario y se deba entonces aplicar la tarifa completa.

Tabla 11 Estructura de Costo para la Importacion de Vitamina B12 sin

Calificacion de Origen’”

Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio Ex Works 24.15 46.6587730 EXW 24.15
Flete hasta frontera 15.99 30.8861757 CPT 44.4904583
Despacho de exportacion 2.05 3.9606826 CIP 44.5496258
DTA 0.0033749 0.0065205 DAF 42.2013
IGI General 6.3279450 12.2258447 DDU 44.5646258
IVA 6.3279450 0 DDP 51.7587550
Honorarios A.A. (0.45% 0.1656417 0.3200264
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.4736193 0.9150516
Validacion 0.2235483 0.4319043
Maniobras 0.15 0.0289806
Flete terrestre 2.3041583 4.4517267
Seguro (0.245%) 0.0591675 0.1143140
TOTAL 51.7587550 100

La Tabla 11 muestra la estructura de costo en ddlares para la importacion de Concentrado de
Proteina de Soya, expresando la parte porcentual que corresponde cada uno de los gastos al
valor total del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables segin INCOTERMS

2000.

7 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de

importacién). IVA (impuesto al valor agregado). A.A. (agente aduanal).
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Tabla 11.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacidén para importacién de Vitamina B12 sin calificacion de

origen

Concepto
Precio en planta origen
Maniobra de carga
Flete hasta frontera
Despacho de exportacion
DTA
IGI General
Honorarios A.A. (0.45% valor factura + impuestos)
Gastos complementarios
Validacion
Maniobras
Flete terrestre
Seguro (0.245%)
Totales 44.4904583 | 44.5496258 | 42.2013 | 44.5646258 | 51.7587550
La tabla 11.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta
por el importador.
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5.4.3 Costo con Origen Chino

A continuacion se analizara

la estructura de costos que se genera

contemplando la posibilidad de que el insumo sea originario de China.

Tabla 12 Estructura de Costo para la Importacion de Vitamina B12 de

Origen Chino”®

Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio Ex Works 24.15 18.0380420 EXW 24.15
Flete hasta frontera 15.99 11.9404369 CPT 44.4904583
Despacho de exportacion 2.05 1.5311795 CIP 44.5496258
DTA 0.0033749 0.0025208 DAF 42.2013
IGI Cuota 88.0849944 65.7921667 DDU 44.5646258
Compensatoria
IVA 6.3279450 0 DDP 133.8837111
Honorarios A.A. (0.45% 0.5335484 0.3985163
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.4736193 0.3537542
Validacion 0.2235483 0.1669720
Maniobras 0.15 0.0112038
Flete terrestre 2.3041583 1.7210147
Seguro (0.245%) 0.0591675 0.0441932
TOTAL 133.8837111 100

La Tabla 12 muestra la estructura de costo en ddlares para la importacion de Vitamina B12 de
origen chino, expresando la parte porcentual que corresponde cada uno de los gastos al valor
total del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables segin INCOTERMS 2000.

76 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de

importacién). IVA (impuesto al valor agregado). A.A. (agente aduanal).
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Concepto

Precio en planta origen

Maniobra de carga

Flete hasta frontera

Despacho de exportacion

DTA

IGI Cuota compensatoria

Honorarios A.A. (0.45% valor factura + impuestos)

Gastos complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro (0.245%)

Totales

133.8837111

Tabla 12.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacién para importacién de Vitamina B12 de origen chino

La tabla 12.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta
por el importador.
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En resumen:

Vitamina B12 procedente de Estados Unidos

Condiciones Precio USD Variacion Exw
Originario TLCAN 45.5692629 88.6926%
No originario TLCAN 51.7587550 114.32196%
Originario de China 133.8837111 454.3839%

El porcentaje de variacion esta calculado tomando como base el precio Exw de USD 24.15 y el precio
obtenido bajo el término DDP. El precio mas favorable se obtiene al realizar la importacion de un insumo

calificado como originario.

En el caso de Vitamina B12 las estructuras de costo son muy contrastantes
entre si, cuando el producto aplica arancel preferencial y cuando aplica el
general la diferencia es considerable, pero seria necesario sondear
conscientemente el mercado interno y valorar si es conveniente absorber la
diferencia del producto que no es originario. Lo que saca completamente de
posibilidades de participacion es la opcidon de que China sea el origen de esta
mercancia, la diferencia es muy alta y los clientes tendrian que autorizar

expresamente que estan de acuerdo en absorber este costo.
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5.5 Costo por Importacion de Ractopamina

Datos a considerar:

Concepto Informacion
Producto: Ractopamina
Fraccion Arancelaria: 29221999
Origen: é?
Procedencia: Estados Unidos
DTA(Derecho de Tramite Aduanero): 0.008% de valor en aduana / $179.00 (pesos)

IGI(Impuesto General de Importacion): 10% / Exento

Cuota Compensatoria: No aplica
IVA(Impuesto al Valor Agregado): 15%
Barreras no arancelarias: Tipo Cualitativo

NOTAS EXPLICATIVAS:

Origen.- La Ractopamina es procedente de Estados Unidos, pero se verificara
junto con el proveedor si, de acuerdo a las reglas del Tratado de Libre
Comercio de América del Norte, este insumo puede calificar como originario.
DTA.- El DTA puede aplicar el criterio general del pago de 0.008% sobre el
valor o la cuota fija asignada para productos originarios.

IGI.- Tiene un IGI de 10%, pero si el proveedor certifica el origen del insumo
por medio de un Certificado de Origen TLCAN quedara exento del pago.

IVA.- De acuerdo con la Regla General 5.2.13 debe cumplir con el pago del
15% de IVA, y aunque no se considera dentro del costo del insumo, se

menciona para efecto de disponibilidad de efectivo al momento de realizar el
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pago de derechos de la importacion y porque es uno de los criterios a
considerar para el calculo de los honorarios del Agente Aduanal.

Barreras no arancelarias.- Tiene barreras no arancelarias de tipo cualitativo
como son las autorizaciones CICOPLAFEST (Comision Intersecretarial para el
Control del Proceso y Uso de Plaguicidas, Fertilizantes y Sustancias Toxicas)”’
y la presentacién de un Permiso Sanitario Previo de Importacion como requisito
para la importacion, pero éste insumo no se encuentra en la lista de productos
requeridos al cumplimiento de estas disposiciones, no esta destinado al uso en

humanos.

Para este analisis se analizaran dos posibilidades, la del producto que califica
como originario y la del que no califica. Al igual que en el caso de la Vitamina
B12, se elimina de los términos de negociacion la categoria FCA (entregado al
transportista) porque en el servicio consolidado terrestre se considera dentro
del costo la maniobra de carga a la unidad transportadora. Se considerd

siguiente informacion:

Volumen: Cantidad minima de compra 100 kgs.
Transporte principal: Terrestre por carretera en sistema de consolidados.

Envase: Cunetes de 25 kgs. c/u.

’7 http://lotus.aduanet.org/Bases/TIGIE2002.nsf
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5.5.1 Costo para Insumo Originario

En este apartado se plantea la estructura de costo considerando que el

producto a importar puede tener la calificacion de origen para aplicar las

preferencias arancelarias.

Tabla 13 Estructura de Costos para la Importacion de Ractopamina

Originaria’®
Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio Ex Works 213.60 90.3309440 EXW 213.6
Flete hasta frontera 15.99 6.7605691 CPT 233.9404583
Despacho de exportacion 2.05 0.8669402 CIP 234.4637783
DTA TLCAN 0.1695557 0.0717047 DAF 231.6513
IGI Preferencial 0 0 DDU 234.4787783
IVA 34.745445 0 DDP 236.4638191
Honorarios A.A. (0.45% 1.1183175 0.4729339
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.4736193 0.2002925
Validacion 0.2235483 0.0945381
Maniobras 0.015 0.0063435
Flete terrestre 2.3041583 0.9744232
Seguro (0.245%) 0.52332 0.2213108
TOTAL 236.468191 100

La Tabla 13 muestra la estructura de costo en ddlares para la importacion de Ractopamina
originaria, expresando la parte porcentual que corresponde cada uno de los gastos al valor total
del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables segin INCOTERMS 2000.

78 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA TLCAN (derecho de trdmite aduanero convenido para las
operaciones realizadas bajo el amparo del Tratado de Libre Comercio de América del Norte). IGI
(impuesto general de importacion). IVA (impuesto al valor agregado). A.A. (agente aduanal)
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Tabla 13.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacién para importacién de Ractopamina originaria

Concepto

Precio en planta origen

Maniobra de carga

Flete hasta frontera

Despacho de exportacion

DTA TLCAN

IGI Preferencial

Honorarios A.A. (0.45% valor factura + impuestos)

Gastos complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro (0.245%)

Totales

233.9404583

234.4637783

234.4787783 | 236.4638191

La tabla 13.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta

por el importador.
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5.5.2 Costo para Insumo no Originario

A continuacion se revisara la estructura de costos para la importacion de

Ractopamina, considerando la posibilidad de que no se pueda garantizar el

origen de forma que se beneficie en la importacién con trato preferencial.

Tabla 14 Estructura de Costos para la Importacion de Ractopamina no

Originaria’®
Concepto Costo en USD | 9% del valor INCOTERMS | PRECIO EN
2000 uUsD
Precio Ex Works 213.60 82.2867770 EXW 213.6
Flete hasta frontera 15.99 6.1585258 CPT 233.9404583
Despacho de exportacion 2.05 0.7897373 CIP 234.4637783
DTA 0.0185309 0.0071388 DAF 231.6513
IGI General 23.16363 8.9235040 DDU 234.4787783
IVA 34.745445 0 DDP 259.5799810
Honorarios A.A. (0.45% 1.2218742 0.4707120
valor factura +
impuestos)
Gastos complementarios 0.4736193 0.1824560
Validacion 0.2235483 0.0861192
Maniobras 0.015 0.0057786
Flete terrestre 2.3041583 0.8876487
Seguro (0.245%) 0.52332 0.2016026
TOTAL 259.5799810 100

La Tabla 14 muestra la estructura de costo en ddlares para la importacion de Ractopamina no
originaria, expresando la parte porcentual que corresponde cada uno de los gastos al valor total
del insumo. También presenta la lista de cotizaciones aplicables segin INCOTERMS 2000.

7 Costo prorrateado a 1 kilo de insumo. DTA (derecho de tramite aduanero). IGI (impuesto general de

importacién). IVA (impuesto al valor agregado). A.A. (agente aduanal).
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Tabla 14.1 Cobertura de costos segun los términos de negociacion para importacién de Ractopamina no originaria

Concepto

Precio en planta origen

Maniobra de carga

Flete hasta frontera

Despacho de exportacion

DTA

IGI General

Honorarios A.A. (0.45% valor factura + impuestos)
Gastos complementarios

Validacion

Maniobras

Flete terrestre

Seguro (0.245%)

Totales 233.9404583 234.4637783 | 231.6513 234.4787783 | 259.5799810

La tabla 14.1 ilustra el alcance del precio negociado, la parte sombreada esta cubierta por el precio, y la parte sin sombrear debera ser cubierta
por el importador.
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En resumen:

Condiciones Precio USD Variacion Exw
Originario TLCAN 236.4638191 10.7040%
No originario TLCAN 259.5799810 21.5262%

El porcentaje de variacién esta calculado a partir del precio Exw de USD 213.6 en relacidn al precio obtenido

bajo el término DDP. El mejor precio se obtiene al realizar la gestion de importacién de un producto originario.

Para la importacion de Ractopamina en términos cuantitativos la ventaja esta

presente cuando se pueden aplicar los beneficios de un producto originario.
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5.6 Analisis de Resultados

Resumen general de resultados:

Producto Rango de Precios USD Volumen Frecuencia de compra
Concentrado de proteina de soya 1.0316695 25,000 kg. Semanal
Harina de Algarroba 0.5247766 - 0.5743059 25,000 kg. Mensual
Semilla de Linaza 0.4581602 — 0.4591727 70,370 kg. Mensual
Vitamina B12 45.5692629 - 133.8837111 100 kg. Bimestral
Ractopamina 236.4638191 — 259.579981 100 kg. Bimestral

Los volimenes de consumo Y la frecuencia de compra corresponden al estudio de
la empresa fabricante de alimento balanceado para animales, cuyo caso particular
hemos referido a lo largo de este estudio.

Para la importacién de concentrado de proteina de soya, no hay variacion en
precio, pues es la Unica opcion que se pudo cotizar de acuerdo a las condiciones
de origen y negociacion del Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea; pero
en vista de que el volumen de consumo y la frecuencia son altos, es conveniente
para el importador hacer una primera compra mayor al consumo para proteger su
inventario del manejo irregular de los tiempos en transportacion maritima.

Si se trata de importar Harina de Algarroba, es necesario tener en cuenta que
los precios por kilo pueden variar de USD 0.5247766 en la mejor situacion, a USD
0.5743059 en el panorama mas desfavorable. Por el volumen y frecuencia de

consumo es posible hacer programaciones mensuales, pero se recomienda una
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importacion inicial del doble del consumo para proteger las existencias de la
irregularidad de los transitos maritimos.

Al observar los datos emitidos para revisar la importacion de Semilla de Linaza,
se debe considerar una variacion de precio por kilo que va de USD 0.4581602 a
USD 0.4591727, aunque esta diferencia realmente no es muy polar. Verificando el
volumen de importacion y la frecuencia de compra, es necesario aclarar que la
importacion requiere de alrededor de 45 dias para su recepcion, por lo que a partir
de la segunda importacion se debe programar la entrega con 15 dias de
anticipacion a la recepcion del embarque que esta en transito.

La importacion de la Vitamina B12 es la que presenta el panorama mas
complicado en lo que a precio se refiere, pues el importador debera considerar que
este insumo puede costar por kilo entre USD 45.5692629 y USD 133.8837111, la
diferencia es muy grande y representa riesgos fuertes, por lo que se debera
detener todo avance en la negociacion hasta no verificar al 100% las condiciones
del producto que se podria importar. Para una frecuencia de compra bimestral, no
se requiere de mayor anticipacion en la programacion de la compra de un volumen
pequeno, y queda tiempo para actuar comodamente tratando de reducir los costos
en lo posible.

Finalmente, observando los datos obtenidos para la importacién de
Ractopamina, es necesario comentar que los precios por kilo a considerar por el
importador varian de USD 236.4638191 a USD 259.579981; al igual que la

Vitamina B12, el manejo de un volumen pequeno de compra y un periodo largo en
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la frecuencia, son factores para realizar las importaciones con espacios comodos,
que pueden ser favorables en la asignacion de costos de transportacion y obtener
a la larga un mejor precio en planta.

Para completar el andlisis de la importacion de todos los productos, es conveniente
verificar ahora a nivel cualitativo la forma en que se pueden aplicar las tarifas a
nivel de las condiciones reales de los productos, en otras palabras, verificando
exactamente la documentacion con la que podremos contar para demostrar ante
las autoridades la condicién de los productos para aplicar tal o cual beneficio, y
entonces con el total de los elementos determinar si la importacién es viable y
conveniente para la empresa, desde luego considerando siempre que cambiar una
condicion de abasto doméstico por una importacion, debe representar una

oportunidad de negocio.
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Capitulo VI

Evaluacion del Proyecto
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CAPITULO VI.
EVALUACION DEL PROYECTO DE IMPORTACION, ANALISIS DE CASOS

PRACTICOS

Primeramente, es conveniente definir Evaluacion como la revisidén detallada de los
aspectos relativos al manejo de informacion en un proyecto de importacion, que
determine si finalmente éste es factible de realizarse. Con las herramientas que se
han revisado en esta tesis se logra evaluar de manera general la posibilidad de
realizar una importacion bajo los diferentes criterios que se establecen a partir de
la clasificacion arancelaria.

En este capitulo se mostrara mediante ejemplos practicos, la posibilidad de realizar
la importacion, soportando el desarrollo de los proyectos que se propusieron en el
capitulo 2, de modo que la importacidon ayude a incorporar al proceso un insumo
inexistente en el mercado nacional, uno de mejor calidad o uno de mejor precio; y
en su defecto que solucione una situacién de desabasto en el mercado nacional.

A partir de los datos que se analizaran de forma particular, se vera claramente la
herramienta basica con que contard la empresa para la toma de decisiones sin
tener previos desembolsos, ni compromisos de compra que finalmente no pueda
llevar a cabo de forma definitiva, o en condiciones favorables que representen

beneficio para la empresa.
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6.1 Caso Concentrado de Proteina de Soya

Como se menciond en el Capitulo 5, el Concentrado de Proteina de Soya se

clasifica de la siguiente manera:

Seccion: v Productos de las industrias alimentarias; bebidas,
liguidos alcohdlicos y vinagre; tabaco y sucedaneos

del tabaco elaborados.

Capitulo: 21 Preparaciones alimenticias diversas

Partida: 2106 Preparaciones alimenticias no expresadas ni

comprendidas en otra parte.

Subpartida: | 210610 Concentrados de proteinas y sustancias protéicas
texturazas.
Fraccion: 21061066 Las demas

El precio DDP que arrojé la estructura de costos es de USD 1.0316695/kg.

6.1.1 Cumplimiento de Regulacion no Arancelaria

Este insumo debera importarse con un PESPRI (Permiso Sanitario Previo de
Importacién) (ver anexo I) y para obtenerlo se debe solicitar al proveedor en
Dinamarca que proporcione la siguiente documentacion:

1.- Constancia Sanitaria o Certificado de origen.

2.- Certificado de libre venta.

3.- Analisis Bromatoldgico

4.- Analisis Microbioldgico
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5.- Analisis de Radioactividad

6.- Etiqueta de origen.

7.- Factura o proforma.

8.- Etiqueta en idioma espafiol.

Todos estos documentos deben corresponder al lote que el proveedor esta
embarcando. Para que la Secretaria de Salud emita este Permiso, ademas de
anexar los documentos que ya se mencionaron, se debera tramitar por la primera
vez un Aviso de Funcionamiento (ver anexo I) que podra utilizarse para todas

las ocasiones siguientes que se requiera el Permiso.

6.1.2 Revision de Tiempo para la Importacion

El Permiso dura en gestion 8 dias habiles, lo que le lleva practicamente 2 semanas
de tramite. El transito maritimo tiene un tiempo estimado de 20 dias y el
proveedor puede proporcionar la documentacion completa 13 dias posterior al
embarque por el tiempo que demora el laboratorio en darle el resultado de los
analisis que se requieren. Dar seguimiento normal a la documentaciéon necesaria
en el orden que el proveedor propone ocasionaria constantemente el pago de
demoras en puerto ya que 13 dias para recepcion de documentos y 14 para
entrega del Permiso, podrian llegar a 27 mas 2 de transporte terrestre hasta
destino final y retorno; harian exceder en 3 dias como minimo los 20 dias de

transito y los 6 que otorgan libres las navieras.
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Para evitar esta situacidn, es necesario solicitar al proveedor que conserve en su
bodega el total del embarque hasta que cuente con el total de documentos y
liberarlos de forma conjunta, y asi habria tiempo suficiente para gestionar el
Permiso y hacer llegar su original a puerto sin ningun inconveniente. De este
modo, aseguramos que la importacién estara totalmente prevista al arribo de la

mercancia.

6.1.3 Facdilidades para su Manejo

El insumo estd embalado en pallets de 1,000 kgs. por lo que para su descarga y
acomodo en la bodega no se requerira personal de apoyo y bastara para ello
solamente el operador de un montacargas. Este embalaje también facilitara el

acomodo de la mercancia y el control de inventario.
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6.2 Caso Harina de Algarroba

La Harina de Algarroba desglosa su clasificacion arancelaria de la siguiente

manera.

Seccion: II Productos del reino vegetal

Capitulo: 12 Semillas y frutos oleaginosos; semillas y frutos
diversos; plantas industriales o medicinales; paja y

forraje.

Partida: 1212 Algarrobas, algas, remolacha azucarera, cana de
azucar, frescas, refrigeradas, congeladas o secas,
incluso pulverizadas; huesos (carozos) y almendras
de frutos y demas productos vegetales(incluidas las
raices de achicoria sin tostar de la variedad
Cichorium intubus sativum) empleados
principalmente en la alimentacion humana, no

expresados ni comprendidos en otra parte.

Subpartida: | 121210 Algarrobas y sus semillas

Fraccion: 12121099 Las demas

En el capitulo 5 se menciond que esta fraccién solicitaba la obtencion de un
Certificado de Importacién (ver anexo I) expedido confirme al cumplimiento de
una Norma Oficial Mexicana o una Hoja de Requisitos Fitosanitarios, pero se aclard
que queda fuera del cumplimiento a esta regulacidon no arancelaria porque no esta

dentro de la acepcion de dnicamente algarrobas o semillas refrigeradas.
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6.2.1 Determinacion del Precio

Por otro lado, el proveedor en Espafa confirmé que de acuerdo a las reglas de
origen de la Comunidad Europea, éste insumo si califica como originario y no
tendra inconveniente en emitir un certificado de origen EUR1 (ver anexo I), el cual
permitira aplicar a la importacién el IGI (Impuesto General de Importacion)
preferencial y quedara exento el pago de arancel.

Como consecuencia de los dos parrafos anteriores, tenemos que la estructura de
costo a aplicar en el caso real es el que arroja el precio de USD 0.5247766/kg.,
que afortunadamente es el que se habia previsto como mas conveniente.

Como no hay necesidad de presentar documentaciéon particular y especifica, el
proveedor otorgara una hoja técnica de la mercancia por medio de la cual se
pueda demostrar su naturaleza y un certificado de analisis por el que garantizara al

importador que el insumo cumple con las caracteristicas de calidad garantizadas.

6.2.2 Administracion de Tiempo y Manejo

Tomando en cuenta un consumo de 25 toneladas mensuales, para efecto de
abasto es necesario mantener un stock de seguridad de por lo menos 15 dias, esto
significa que es conveniente hacer programaciones con 60 dias de anticipacion
para poder asumir los tiempos de preparacion de embarque y transito, que podrian

llegar a 45 dias.
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La presentacion del embalaje de la mercancia permite que se maneje Unicamente
por un montacarguista, ya que esta embalada en pallets de 1,000 kgs. cada uno;
el control de inventario sera mas sencillo ademas de que se protegera de la

humedad del medio ambiente.
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6.3 Caso Semilla de Linaza

Para la importacién de Semilla de Linaza se considerara la siguiente clasificacion

arancelaria:

Seccidn: II Productos del reino vegetal

Capitulo: 12 Semillas y frutos oleaginosos; semillas y frutos
diversos; plantas industriales o medicinales; paja y
forraje.

Partida: 1204 Semilla de lino, incluso quebrantada.

Subpartida: | 120400 Semilla de lino, incluso quebrantada.

Fraccion: 12040001 De lino (Linux usitatissimun)

Al revisar sus obligaciones en el Capitulo anterior verificamos que la importacién de
éste insumo esta sujeta a la obtencién de Certificado Fitosanitario de Importacion
(ver anexo I) emitido por SAGARPA de acuerdo al cumplimiento de una Norma
Oficial Mexicana o una Hoja de Requisitos Fitosanitarios. Para confirmar el
cumplimiento se consulté directamente con SAGARPA quien dictamind que la Hoja
Requisitos Fitosanitarios no procede para realizar esta importacion y los

importadores deben remitirse a la Norma NOM-028-FITO-1995 REQUISITOS

FITOSANITARIOS Y ESPECIFICACIONES PARA LA IMPORTACION DE GRANOS Y

SEMILLAS donde se manifiesta claramente que la semilla de Linaza importada de
Estados Unidos o Canada debe sujetarse al cumplimiento de esta Norma y no

requerird Hoja de Requisitos Fitosanitarios.®

80 http://web2.senasica.sagarpa.gob.mx/xportal/nom/noms/Doc60/NOM028.doc
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6.3.1 Cumplimiento de la NOM-028-FITO-1995

Para cumplir con la Norma Oficial Mexicana NOM-028-FITO-1995 el proveedor

canadiense debe proporcionar los siguientes documentos:

Certificado de peso

Certificado de libre venta

Certificado de origen (TLCAN) (ver anexo I)

Certificado Fitosanitario (emitido por la autoridad sanitaria local)

Factura o proforma

Asi mismo, la mercancia debera ser inspeccionada por un vista de SAGARPA en la
aduana de entrada para que éste verifique que no se observa contaminacion por
plaga de ninguna especie. Los documentos deberan presentarse en original para el
pago de derechos y obtencion del Certificado. Con esto se elimina de los calculos

el pago de derechos por la HRF(Hoja de Requisitos Fitosanitarios).

6.3.2 Precio, Programacion y Manejo

Entonces, la estructura de costos que corresponde a estas condiciones arroja un
precio de USD 0.4583661/kg. y aunque la estructura del producto que aplica la

NOM y no es originario, arroja un precio mas favorable, serd necesario exigir al
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proveedor el certificado de origen, pues sin él no habrd manera de aplicar la

Norma Oficial Mexicana _NOM-028-FITO-1995. El tiempo de abasto debe preverse

con 45 dias, ya que el transito por ferrocarril no es muy fluido. A pesar de que el
lapso de tiempo con el que se debe prever esta importacion es largo, la operacion
resulta muy conveniente, pues la oferta en mercado nacional es de USD 0.60/kg.
la diferencia en precio es de USD 0.1416339/kg. Esta diferencia calculada por el
volumen de una operaciéon en el furgéon con 70,370 kgs. representa un total de
USD 9,996.78. La diferencia porcentual que se obtiene es de un 30.9% que sin
lugar a dudas representa una buena operacion para el importador.

Como el insumo esta cargado en sacos a granel, se requerira de personal para el
traspaso del furgén a camiones que transporten la mercancia desde la espuela de

descarga hasta el destino final.
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6.4 Caso Vitamina B12

Para importar Vitamina B12 se debe recurrir a la tarifa que indica la siguiente

clasificacion arancelaria:

Seccion: VI Productos de las industrias quimicas o de las

industrias conexas.

Capitulo: 29 Productos quimicos organicos

Partida: 2936 Provitaminas y vitaminas, naturales o reproducidas
por sintesis (incluidos los concentrados naturales) y
sus derivados utilizados principalmente como
vitaminas, mezclados o no entre si o en disoluciones
de cualquier clase.

- Vitaminas y sus derivados, sin mezclar:

Subpartida: | 293626 -- Vitamina B12 y sus derivados.

Fraccion: 29362601 Vitamina B12; las demas cobalaminas.

Se confirmd que no sera necesario cumplir con la barrera no arancelaria y
presentar el Permiso Sanitario Previo de Importacion (ver anexo I) para la
importacion de esta mercancia, ya que no se destinara su uso “para el diagnostico,

tratamiento, prevencion o rehabilitacion de enfermedades en humanos”.

6.4.1 Aplicacion de Cuota Compensatoria y Desventajas del Precio

Desafortunadamente el proveedor informdé que no le sera posible emitir un

certificado de origen TLCAN, ya que el producto que puede exportar es de origen
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Chino. Como se verifico en el Capitulo 5, las importaciones de este insumo que
tienen sefialado a China como pais de origen estan sancionadas con el pago de
una Cuota Compensatoria de 208.8%.

De acuerdo a los estudios de la estructura de costos de este insumo, al aplicar la
Cuota Compensatoria se obtiene un precio de USD 133.8837111/kg. que
sobrepasa en 293.8% al precio de importacidon de insumos originarios y en 258.7%

al precio de insumos sin calificacion de origen.

6.4.2 Opcion para Concretar el Proyecto

La alternativa en esta situacion es localizar otros proveedores que puedan ofertar
Vitamina B12 a precios competitivos que puedan competir con el que se cotizd de
origen chino, pero que pueda aplicar preferencias arancelarias preferentemente,
o que al menos no esté sancionado.

Este es un producto concentrado, requiere de ser diluido en vehiculos como
Carbonato de Calcio, Caolin, Bentonitas o Cascarilla de Arroz, en dosis pequeiias,
para adicionarse posteriormente en formulas de alimento; por esta razén no se
justifica la compra de un volumen grande, entonces es conveniente verificar que el
proveedor esté en la cadena de comercializacidn mas cercana posible al fabricante

para obtener un precio conveniente.
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6.5 Caso Ractopamina

La Ractopamina no tiene una clasificacion arancelaria que aplique a este insumo

por si mismo, pero por sus caracteristicas se clasifica como sigue:

Seccion: VI Productos de las industrias quimicas o de las

industrias conexas.

Capitulo: 29 Productos quimicos organicos

Partida: 2922 Compuestos aminados con funciones oxigenadas.
- Amino-alcoholes, excepto los que contengan
funciones oxigenadas diferentes, sus éteres y sus

ésteres; sales de estos productos:

Subpartida: | 292219 -- Los demas.

Fraccion: 29221999 Los demas

Confirmando el planteamiento sobre las Regulaciones no arancelarias comentadas
en el Capitulo 5, no sera necesario obtener la autorizacién CICOPLAFEST (Comision
Intersecretarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias
Toxicas) pues no se trata de N,N-dialquil (me, et, pr, isopr) -2-aminoetanol, y
tampoco sera necesario presentar un Permiso Sanitario Previo de Importacion (ver
anexo I) pues la Ractopamina no se empleara en el diagndstico, tratamiento,
prevencidn o rehabilitacién de enfermedades en humanos; y tampoco se empleara

en la industria farmacéutica.

169




6.5.1 Origen de la Mercancia y Definicion del Precio

Las estructuras de costo examinadas son muy similares, pero no seria posible
aplicar la mas conveniente, pues el comercializador en Estados Unidos indicd que
el origen de la mercancia es China y aunque no esta sancionado con Cuotas
Compensatorias, no es posible aplicar preferencias arancelarias, por lo que el
precio que se debe considerar es de USD 259.579981/kg. Este precio finalmente
resulta competitivo pues hablamos de la importacién de una sal pura que debera
ser diluida en vehiculos para su dosificacion posterior en los alimentos, y por el

tamano de su dosis no justifica una importacion inicial de gran volumen.

6.5.2 Restriccion no Arancelaria

Desafortunadamente, con la aplicacion de la Restriccidn no Arancelaria que regula
este producto se elimina completamente la posibilidad de importar Ractopamina
independientemente del origen. La Norma NOM-EM-015-Z00-2002 que regula
el uso de los Beta Agonistas® indica que estad prohibido cualquier tipo de manejo
de este producto, entre ellos la importacion a reserva de aquellos que tengan el
permiso de SAGARPA, y como lo verificamos en el Capitulo 2, la Unica Ractopamina

autorizada es la de marca Paylean del laboratorio Eli Lilly y Cia. a quien otorgd

81 http://www.sagarpa.gob.mx/Dgg/NOM/015-zoo-em.pdf
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SAGARPA una concesion de venta exclusiva por quince afos a partir de su
autorizaciéon en enero de 2001 como compensacién por su inversion en la

investigacion sobre el uso seguro de este insumo.

6.5.3 Opcion a Largo Plazo

Hasta que concluya el plazo otorgado por SAGARPA para la comercializacion de
Paylean, no habra en el pais otro medio de abastecer Ractopamina que no sea el
que determine Eli Lilly, aunque exista una Ley de Competencias que prohibe los
monopolios en México.

Sera necesario esperar al vencimiento de esa restriccién para poder desarrollar las
alternativas de proveedores en el extranjero que pueden suministrar esta

mercancia.

Ahora se han plasmado todos los elementos necesarios para establecer el
mecanismo correcto de una importacion viable, y se ha determinado cuando se
debe frenar completamente el proyecto por la presencia de un inconveniente como
el origen de la Vitamina B12, o de un impedimento como la restriccion a la
importacion de Ractopamina; en todos los casos, a partir de la informacién que
arrojo la tarifa de la Clasificacion Arancelaria. Hasta este momento la empresa no
ha perdido dinero, pero tiene todas las herramientas para tomar las decisiones que

a nivel comercial convengan.
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Conclusiones
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CONCLUSIONES

La industria agroalimentaria y el sector de fabricantes de alimento balanceado en
México, vienen arrastrando todavia con las politicas viciosas de apoyo al campo por
parte del Gobierno que en ocasiones provocan retrasos y frenos en lo que se
refiere a los proyectos de crecimiento para lograr niveles importantes sobre todo
en lo que a precios respecta y alcanzar los indices que manejan los principales
exportadores de alimento a nivel mundial.

Aunque hay una inversidbn muy importante en el desarrollo de tecnologia y se
cuenta también con profesionistas a nivel de los mejores nutridlogos de animales
del mundo, las condiciones de la industria agroalimentaria y los fabricantes de
alimento balanceado para animales, hablando de exportaciones, todavia son
carentes debido a la falta de promocién y apoyo de las autoridades para la
busqueda de “mercados en el extranjero” y los que hasta hoy estan
penetrados, es gracias a la labor comercial de las mismas empresas. Los esfuerzos
de los organismos promotores de productos mexicanos en el extranjero, se han
enfocado a promover y apoyar proyectos para productos que ya tienen un lugar
fuera de las fronteras, que son tradicionales de nuestro pais y que tienen una
cierta relacion con la identidad cultural como el tequila y el chile. Seria muy
conveniente para las cifras del comercio internacional de México que esos

esfuerzos se dirigieran a promover los productos que se elaboran a partir de
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técnicas innovadoras, y que representan una excelente oportunidad para
incrementar las exportaciones de nuestro pais.

El mercado de alimento balanceado para animales en el mundo esta en constante
crecimiento, de acuerdo con la FAO, se estima que en el mundo se consumen
alrededor de 600 millones de toneladas, en los Ultimos 10 afios, este mercado ha
crecido sobre 1.8% anual promedio; el mayor crecimiento regionales ha
presentado en Asia y América Latina. El volumen de consumo indica que China es
el mercado mas grande, el mercado de alimentos en Europa ha llegado al punto de
saturacion y en Estados Unidos ha habido solamente un minimo indice de
crecimiento. Es importante mencionar que la introduccion a los mercados de
alimentos especializados dia con dia evoluciona a partir de innovaciones
biotecnoldgicas, y eso significa que la participacion debe buscarse por diferentes
canales siempre y cuando se logre la competitividad a nivel mundial en los mismos
estandares de calidad y precio. Actualmente el exportador mas importante de
alimentos es Estados Unidos en todas las lineas, pero en linea “pet” (mascotas)
tiene una competencia fuerte con los paises europeos, y es precisamente en esta
parte de la produccion que los mercados son mas competidos.

Para los productores mexicanos la oportunidad de participacién en los mercados
del exterior esta en funcién de la introduccién de productos novedosos, de buena
calidad y precios que aparecen como insumos en sus formulas, tratando desde

luego de adecuarse a las tendencias mundiales de nutricidn animal, procurando
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eliminar de los procesos la introduccion de sustancias prohibidas en paises que son
posibles mercados.

México figura como quinto exportador de alimento para ganado, tercero para aves,
y séptimo en alimento para especies diferentes del ganado, aves, cerdos, y
mascotas; pero tiene un gran potencial como exportador en estas y otras
secciones de la nutricion animal como la acuacultura, por ejemplo, si orienta sus
proyectos de exportacién, con ayuda de los organismos oficiales, a los mercados
en crecimiento, como lo son los paises de América Latina y Asia. Los paises de
estas regiones estan cambiando el habito de alimentacion de los animales,
permitiéndose establecer dietas balanceadas para asegurar sus rendimientos; este
cambio de habitos esta incrementando la demanda de alimentos en las zonas y la
oferta esta concentrada en los mercados tradicionales desatendiendo de manera
importante estas zonas geograficas.

Tomando en cuenta este mercado potencial, es conveniente que el Gobierno
mexicano se involucre en un mecanismo de apoyo para el desarrollo de las
empresas del giro que ya estan establecidas y fomente la inversion en el sector de
alimentos balanceados para animales, con miras a propiciar la instalacion y
desarrollo de empresas que participen activamente en la satisfacciéon de las
necesidades de los mercados en crecimiento, y a la vez se fortalezca la economia
con la creacion de empleos. México tiene una posicién geografica estratégica para
el intercambio comercial, y esto representa una ventaja al poder introducir al pais

los insumos para la elaboracién de alimentos, que se formulan de acuerdo a las
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tendencias mundiales de nutricion animal; ademas de presentar costos
competitivos para la oferta de los productos terminados en los mercados del
exterior.

Cuando se habla de importaciones, se puede observar que éstas son un area de
oportunidad para llegar a manejar precios competitivos que lleven a los productos
terminados a un nivel de costos similar al que manejan los estandares
internacionales, sometiéndose del mismo modo a los sistemas mundiales de
calidad de los insumos para la elaboracion de los alimentos y de este modo llegar
de una forma mas directa y con menos restricciones a los mercados que se tenga
interés.

Para desarrollar un proyecto de importacién de insumos de forma adecuada y sin
riesgos de pérdida de dinero, una empresa fabricante de alimento balanceado para
animales debe sujetarse, de forma rutinaria, a una revision de las caracteristicas
del insumo que pretende importar para poder determinar la fraccion arancelaria, a
partir de ésta y de la calificaciéon de origen del insumo, se podra determinar el
advalorem y otro tipo de impuesto, que deba cubrirse al realizarse la importacion.
También se debe observar previamente si hay regulaciones no arancelarias que
cubrir, para poder prever con tiempo la obtencion de documentos de origen (que
deban ser emitidos por el proveedor o por alguna autoridad reguladora del pais de
origen), el tramite de permisos, hojas de requisitos y certificados; que puedan ser

requeridos de forma indispensable para realizar la importacion.
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No se debe dejar de lado realizar una investigacion para verificar si existe algun
tipo de restriccidn o sancion implicita en la importacién de un determinado insumo
que pueda llevar a la empresa a asumir repercusiones graves como la suspension
de licencias, autorizaciones de funcionamiento, cancelaciones de registros de
productos terminados o incluso alguna sancion de tipo penal para el representante
legal.

La estructura de costo de la logistica de cada importacion es una herramienta
financiera, que ayuda a determinar lo conveniente que puede resultar solicitar al
proveedor un determinado término internacional de precio, pues el volumen de
movimientos del importador o del exportador pueden ofrecer beneficios con las
compaiiias de servicios de transportes, y entonces se estima necesario revisar la
estructura de costos del insumo en particular para poder verificar cual sera la
mejor opcidon que la empresa puede obtener.

Todos estos factores fueron tomados en cuenta en el andlisis de los casos
practicos que se estudiaron en esta investigacion y a continuacién se mencionara
los aspectos de cada una de ellas como ejemplo para la toma de decisiones:

e Cuando se desarrolla un proyecto de importacion de un insumo de
caracteristicas Unicas, es muy importante verificar el total de requisitos
que se tendran que cumplir para su importaciéon, para determinar de la
forma mas exacta posible la estructura de costos y entonces verificar si el
valor del insumo puede caber de forma razonable dentro del precio del

producto terminado tomando en cuenta el valor que aportara a éste en
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términos de beneficio. La situacién del tipo de cotizacion del concentrado
de proteina de soya es una desventaja, por su condicion de volatil; en
este caso es conveniente observar el comportamiento de los precios y en un
momento favorable cerrar contratos largos para poder mantener estable la
cotizacidon del insumo por el mayor tiempo posible. La decision de importar
un insumo de este tipo debe estar relacionada de forma directa con la
disponibilidad constante de éste y con la estabilidad financiera de la
empresa que lo provee, seria muy arriesgado formular un insumo de abasto
irregular y ademas de procedencia extranjera, de la misma forma que tener
operaciones con una empresa en el extranjero que no tiene una solidez
importante y un buen resultado de la comercializacion de sus productos.

Si se desarrollan proyectos de importacion para procurar una mejora en la
calidad de los insumos de que se dispone, entonces se debe considerar la
opcion de asumir otros gastos desde el inicio, pero esto no es un hecho, es
simplemente una opcidon que se debe asumir porque también existe la
posibilidad de mejorar los costos. Para decidir importar o no un insumo
como Harina de Algarroba, ademas de los costos, es importante evaluar
la ventaja que puede proporcionar la adicién de un insumo de su naturaleza
con una calidad estable, esto representa eliminar de forma definitiva otros
costos ocasionados por la variabilidad de los resultados que se obtienen al
incluir en las formulas un insumo de calidad irregular. Para la empresa

fabricante de alimento balanceado para animales, la seguridad de los
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resultados que obtendra con la adicién de un determinado insumo permite
mantener los estandares y enfocar su investigacion en desarrollo en otras
técnicas para mejorar los resultados del producto terminado. Desde luego,
no se debe perder de vista la importancia de la clasificacién arancelaria,
pues a partir de ésta, la empresa podra determinar los aspectos
cuantitativos que como se comentd anteriormente, pueden llegar a ser
favorables al contratar un volumen elevado de compra con el proveedor, o
bien, obteniendo beneficios financieros por pagos anticipados.

Reducir una cadena de comercializacion en la mayor medida posible, es
un objetivo importante para desarrollar un proyecto de importacién, es sin
lugar a dudas una via directa de la reduccidon de costos de produccion, el
evitar asumir los costos de los beneficios de los comercializadores e
intermediarios otorga una ganancia directa al costo del producto terminado.
Para tomar la decision de importar semilla de linaza realmente hay muy
poco qué pensar pues el beneficio es inmediato y realmente considerable, la
estructura de costos refleja una diferencia importante contra los que
pueden obtenerse al final de la cadena tradicional de comercializacion;
solamente se debera considerar la necesidad de absorber costos de
manejo de inventario en la propia bodega del fabricante de alimento
balanceado para animales, 0 en caso necesario contratar los servicios de
una almacenadora. La importancia de la clasificacion arancelaria en la

importacion de un insumo como la semilla de linaza, radica en prever el
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cumplimiento de una norma oficial que requiere la presentacion de ciertos
documentos oficiales de origen que garantizan la situacion sanitaria correcta
del insumo ante las autoridades mexicanas, que en caso de no solicitar con
tiempo al proveedor, su emisidon y envio podrian demorar el tiempo
suficiente para que el producto corra el riesgo de sufrir dahos o
descomposicion ocasionados por las condiciones de temperatura o
filtraciones de humedad en el furgon.

Al desarrollar un proyecto de importacién de un insumo como la vitamina
B12, la clasificacion arancelaria juega un papel muy importante asi como la
informacion que el proveedor proporcione sobre las caracteristicas
particulares del insumo y su calificacién de origen. Una importacion que esta
penalizada con el pago de una cuota compensatoria, de entrada
desalienta al importador, y de hecho ese es el objetivo de este tipo de
sanciones. Es natural, entonces, que el importador desista de importar este
insumo, pero en el caso de la Vitamina B12 de origen chino que esta
sancionada, existe la alternativa de localizar un proveedor que pueda
ofrecer en venta una mercancia similar pero originaria de un pais que no
esté sancionado. Aqui la leccidon a aprender es verificar siempre la razén por
la cual un insumo se cotiza en el extranjero a un precio mucho mas bajo
que el de los fabricantes nacionales, si existe practica de competencia

desleal, seguramente aplicara la cuota compensatoria y su precio de
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importacidon quedara mucho mas arriba de lo que podria costar en términos
normales.

Desafortunadamente no todos los proyectos de importacién tienen una
respuesta viable, el analisis de la importacion de Ractopamina es un
ejemplo de ello. Existe un soporte cientifico de que es un insumo que no
causa los dafios que pueden causar otros Beta Adrenérgicos y la fraccidn
arancelaria libera del cumplimiento de las regulaciones no arancelarias a las
que se deberia de someter por no estar destinado al consumo en humanos.
Sin embargo existe una Norma Oficial Mexicana publicada por SAGARPA que
prohibe estrictamente la importacion y otros manejos de este producto, a
fin de proteger un monopolio de un laboratorio que finalmente no tiene
capacidad para atender el 100% de las necesidades de los consumidores del
pais. Lamentablemente hasta ahora no hay posibilidades de introducir
ractopamina legalmente al mercado mexicano, y si las disposiciones
legales no mejoran y se manejan con justicia, entonces las autoridades no
pueden tener la solvencia moral para sancionar la comercializacion ilegal de
otros Beta Adrenérgicos nocivos, si la misma autoridad esta propiciando la
situacion. En casos como este, la revision previa de la clasificacion
arancelaria evita que el importador absorba gastos de retorno de
mercancias, también vale mencionar que en este sector es frecuente que las
primeras operaciones deban realizarse mediante pagos adelantados de las

mercancias, y en caso de retorno, es necesario absorber también lo que
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cueste recuperar el pago previo y la utilidad financiera que hubiera
generado ese dinero en otro tipo de inversidn; en la circunstancia mas
dificil, la empresa podria verse bajo la necesidad de absorber multas
costosas, ser suspendido de sus permisos, de la cancelacion de sus registros
0 incluso de una sancion penal al representante legal.
Tomando como base estos ejemplos, es conveniente verificar como principio de
operacion, la clasificacion arancelaria de todas las mercancias que se consideran
para desarrollo de un proyecto de importacion y a partir de esto fincar la toma de
decisiones sobre realizar la importacion o no hacerlo, en una base sdlida y certera
que lleve a la empresa hacia la mejor oportunidad de negocio.
Este sistema permitira a los fabricantes de alimento balanceado para animales,
desarrollar proyectos sin la necesidad de arriesgar dinero en un proyecto que quiza
no logre llevarse acabo; y sin embargo, de concretarse proporcionara la adicién de
un insumo a un costo conveniente que permitird a la empresa estar en posicion de
competir en los mercados internacionales.
Para la penetracién en estos mercados, ademas de los esfuerzos comerciales de
las empresas, se requiere del apoyo de los organismos promotores de los
productos mexicanos en el extranjero, concretamente BANCOMEXT y SAGARPA,
para dar a conocer al mundo que los alimentos para animales que se elaboran
pueden ser procesados bajo estrictas normas de calidad y con un riguroso apego a

las normas sanitarias internacionales.
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A partir del desarrollo de este trabajo de tesis se propone la investigacion de los
siguientes temas:

* El condicionamiento del gobierno a los fabricantes de alimentos balanceados
para animales, a la participacion en programas de apoyo al campo, para la
asignacion de cupos de importacion de granos.

* Riesgos y desventajas en la participacion de los mercados de futuros, y el
sondeo del comportamiento del mercado de futuros como guia para el cierre de
contratos benéficos.

* Rastreo de cadenas de comercializacién y posibilidades de reduccidon de las
mismas.

* Mecanismos para realizar denuncias de practicas desleales en el comercio
internacional.

* Mecanismos ocultos de proteccion al monopolismo en México.
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Requisitos para la emisién de un Permiso Sanitario Previo

http://www.cgeson.gob.mx/servicios/rete/html/cedulas/CedulaTramite56.htm

Resumen Amepa News

http://www.amepa.org/nuevo/amepasite/boletines/2004/BSEP04.pdf

Sistema nacional de consulta de Hoja de Requisitos

http://senasicaw.senasica.sagarpa.gob.mx/hojaweb/

Solicitud de Hoja de Requisitos Fitosanitarios

http://www.sagarpa.gob.mx/servicios/pdf/159.pdf




Solicitud de Hoja de Requisitos Zoosanitarios

http://www.sagarpa.gob.mx/servicios/pdf/162.pdf

Tarifa de la Ley del IGIE, Reglas Generales y Reglas Complementarias

http://lotus.aduanet.org/Bases/TIGIE2002.nsf

Tipo de Cambio del Diario Oficial de la Federacion

http://www.sat.gob.mx/sitio internet/asistencia contribuyente/informacion frecue

nte/tipo_cambio

TLCAN certificado de origen

http://www.comceoccte.org.mx/asp/servicios/files/certificados/TLCAN.DOC

TLCAN perspectivas

http://www.monografias.com/trabajos5/librecom/librecom.shtml

Uso de la Ractopamina

http://www.soyamex.com.mx/nutricion%?20animal/seminarios/Adquisicion%20de%

20granos/AddTendencias.pdf
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SERVICIOS DE SALUD DE VERACRUZ
JURISDICCION SANITARIA N* VIII
SBUBDIRECC. DE REG. Y FOM. SANITARIO

fo. b PRRAIS)

J RMISO SANITARIO PREVIO DE IMPORTACION 0830081115194~ 1
| ADUSSEEES A C T ON VERACRUZ, VER.

" CO FORMAEITD D1 106 ARTICVLAS 154, 283, 284, 246 1 366 DG L LAY CRAEAL O SAL0D 228 1 232 OL BSLAADITD D CONTOL Sad TARE

- DE PRODOCYOS Y SERVICICS, 8% KXFIDR L4 PRASESTR APYORIZACIN D
- N

JONBRE ¢ RAZON SOCIAL
56, FIB. DR CORYRINOTENYLS

DESCRIPCION DR L4 MRRCANCLE TRICCI08 CUTE M LT | cARvIMG THIOD

CORC. PROT. DR SOTA X9 30¢,COBC, PROT. DR 80 21081801 50 1500000 EILOGRANOS
g AR KRR R RO R R R R AR R R K ‘

i
i
t

EBOISIT05 QU 50 DEBERLS COWPLIY Besstreo y liberaciGs pare su andlisis. de ! productos

» Andlisie de 1ibrs contemigacidn rediactive o5 e Laborataric ds la Cosisién Nacional de Seguridad Macional 7 Salvaguacdas (CNSHS).
BN (480 Df RECOMQCIMIENYO ADGANAL DEBERA VPRESENTAR, CERTIFICADO BE LIBRE VENRL, OTOMGADO 2GR RI SINISTRRTO DR ALINUFTACION,
AGRICOLYURA Y PESCH DEL RRINO DE DINAMARCE D FECHA ! DE DICINWEEE DEL 2005, DEBREA DAR AVISC A 1A JURISBICCION SANTTARIA ¥* 9111
TERICRUZ PARL EFECYDAR KL MUESTREC. LA WUESTRA QCZDARM §¥ PODER DL (NYERISADO RARA 50 INVIQ AL LAGORITORIC DU COMASKNOSL. [0S |
RESULTADOS DF AMALISIS ORIGIASLES, DERERAX SER TWTRRAAD0S POR EL DMPORTADCR & LI JUKISDICCION SANITARIS #* VIII VERACRSL.

ATENTANERTE
COORD. DX ERSULACION Y FOM. SERITARIC

RN SE

TIGENCIA FECER IE EIPEDICION: 24-01-2008

SO MSU  JONGR: DINAMARCA y[
2012006 | 26-02-2006 [PROCEDONCIA:  DIRANARCE : L TANORAN RN |
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2 APLICAR 145 MEDIDAS O SEGURIDAD SANITARIA POR INCUMPLIN(ENTV DE BSTA LEV, SUS REGLAMENTSS Y DENAE DISPOSICIONIS (BGALES APLICABLES




COMISION FEDERAL PARA LA PROTECCION

/ CONTRA RIESGOS SANITARIOS USO EXCLUSIVO DE LA COFEPRIS
A No. DE INGRESO

Sisterna Federal de FORMATO AVISOS

Proteccion Sanitaria

ANTES DE LLENAR ESTE FORMATO CONSULTE LA GUIA'Y LEA CUIDADOSAMENTE EL INSTRUCTIVO.
LLENAR CON LETRA DE MOLDE LEGIBLE O A MAQUINA

EUNCIONAMIENTO

ALTA

|

BAJA DEFINITIVA

RESPONSABLE

ALTA

LICENCIA

|

BAJA DEFINITIVA

SUSPENSION TEMPORAL DE ACTIVIDADES BAJA DEFINITIVA SUSPENSION TEMPORAL DE

00

-
O
O
O

00000

REINICIO DE ACTIVIDADES MODIFICACION ACTIVIDADES
MODIFICACION REINICIO DE ACTIVIDADES O
{iMPORTACION| | EXPORTACION [ |  MAQUILA ]
] PRORROGA DE PLAZO PARA AGOTAR I:I
PREVISION |:|

L]

INFORME ANUAL I:I PUBLICIDAD EXISTENCIAS DE INSUMOS

NOMBRE DEL TRAMITE:

2.- MODIFICACION:

RAZON SOCIAL O DENOMINACION |:| PROPIETARIO |:| PRODUCTO |:|
RFC |:| REPRESENTANTE LEGAL |:| LINEAS DE PRODUCTOS |:|
DOMICILIO |:| RESPONSABLE |:| MARCA |:|
CLAVE CMAP |:| PERSONAS AUTORIZADAS |:| CESION DE DERECHOS DE PRODUCTOS |:|
HORARIO |:| PROCESO |:| NUEVAS LINEAS DE PRODUCTOS |:|
DICE DEBE DECIR

SI EL ESPACIO ES INSUFICIENTE ANEXAR HOJA CON MODIFICACIONES.

3.-DATOS DEL ESTABLECIMIENTO / PROPIETARIO

CLAVE (CMAP) DESCRIPCION DE CMAP.

NOMBRE DEL PROPIETARIO (PERSONA FISICA) O RAZON SOCIAL (PERSONA MORAL)

CALLE Y NUMERO COLONIA DELEGACION O MUNICIPIC

LOCALIDAD CODIGO POSTAL ENTIDAD FEDERATIVA

RAZON SOCIAL O DENOMINACION DEL ESTABLECIMIENTC

CALLE Y NUMERO COLONIA DELEGACION O MUNICIPIC

LOCALIDAD CODIGO POSTAL ENTIDAD FEDERATIVA

ENTRE CALLE Y CALLE

RFC DEL RESPONSABLE SANITARIO O DE OPERACION

FECHA DE INICIO O
REINICIO DE
ACTIVIDADES (b )

No. DE LICENCIA SANITARIA ( a ) O INDIQUE SI PRESENTO AVISO DE FUNCIONAMIENTO

D L M M |J \% S DE A TELEFONO(S)

FAX

HORARIO:

D |L M M vV |S |DE A DIA

NOMBRE Y CORREO ELECTRONICO DEL(OS) REPRESENTANTE(S) LEGAL(ES):
1.-
2.-

3.-

PERSONAS AUTORIZADAS
1.-

2.-

3.-

(a)SOLO EN LOS CASOS DE LICENCIA (BAJA DEFINITIVA, SUSPENSION TEMPORAL DE ACTIVIDADES , REINICIO DE ACTIVIDADES).
(b)) SOLO EN CASO DE ALTA DE FUNCIONAMIENTO O REINICIO DE ACTIVIDADES DE FUNCIONAMIENTO O LICENCIA.

IMPORTANTE: UTILICE UN FORMATO PARA CADA TRAMITE Y PRESENTELO POR DUPLICAD(



4.- DATOS DEL PRODUCTO O SERVICIO

Para llenar los campos 1y 2 de esta seccion consulte la seccion 4A. PRODUCTO PRODUCTO PRODUCTO

1) CLASIFICACION DEL PRODUCTO O SERVICIO

2) ESPECIFICAR

3) DENOMINACION ESPECIFICA DEL PRODUCTO

4) NOMBRE (MARCA COMERCIAL) O DENOMINACION DISTINTIVA

5) SI MAQUILA ESTE PRODUCTO, SENALE EL RFC Y RAZON SOCIAL
DE LA EMPRESA A LA CUAL MAQUILA

6) SI ESTE PRODUCTO ES MAQUILADO, SENALE EL RFC Y RAZON
SOCIAL DE LA EMPRESA MAQUILADORA

7) DENOMINACION COMUN INTERNACIONAL (DCI), DENOMINACION
GENERICA O NOMBRE CIENTIFICO

8) FORMA FARMACEUTICA O ESTADO FiSICO

9) CANTIDAD O VOLUMEN TOTAL

10) UNIDAD DE MEDIDA

11) TIPO DE PRODUCTO

12) USO ESPECIFICO O PROCESO

1415|1617 | 18| 19 20]| 21|22 23| 24| 25 141516 | 17| 18| 1920|2122 23| 24| 25 1415|1617 | 18| 1920|2122 23| 24| 25

13) CONCENTRACION DEL PRINCIPIO ACTIVO Y VALOR TOTAL EN
DOLARES

14) FECHA A REALIZAR MOVIMIENTO O FECHA DEL ULTIMO BALANCE
PARA AVISO DE PREVISION DE COMPRA VENTA.

15) No. REGISTRO O AUTORIZACION SANITARIA, O CLAVE
ALFANUMERICA

16) FRACCION ARANCELARIA

17) PRESENTACION FARMACEUTICA O TIPO DE ENVASE

18) CANTIDAD DE LOTES

19) PRORROGA DE PLAZO PARA AGOTAR EXISTENCIAS HASTA 120
DIAS

EXPORTACION I:I G. I I:I EXPORTACION I:I G. I I:I EXPORTACION I:I G. I I:I

20) PRESENTACION DESTINADA A: SECTOR SALUD I:I SECTOR SALUD I:I SECTOR SALUD I:I

VENTA I:l VENTA I:l VENTA I:l

NOTA: PARA EL CASO DE MAS DE TRES PRODUCTOS, REPRODUCIR ESTA HOJA, TANTAS VECES COMO SEA NECESARIO DE ACUERDO A LO ESTABLECIDO POR TIPO DE
TRAMITE.

4 A). CLASIFICACION DE PRODUCTOS O SERVICIO¢

1.- MEDICAMENTOS 6.- PRECURSORES QUIMICOS 11.- TABACO 16.- SUPLEMENTOS ALIMENTICIOS 21.- FUENTES DE RADIACION
2. REMEDIOS HERBOLARIOS 7.- QUIMICOS ESENCIALES 12.- ASEO Y LIMPIEZA 17.- PLAGUICIDAS 22.- ACTIVIDADES DE

3.- DISPOSITIVOS MEDICOS 8.- ALIMENTOS 13.- PERFUMERIA Y BELLEZA 18.- NUTRIENTES VEGETALES PROFESIONALES DE LA SALUD.
4.- ESTUPEFACIENTES 9.- BEBIDAS NO ALCOHOLICAS 14.- MATERIA PRIMA 19.- SUSTANCIAS TOXICAS O PELIGROSAS

5.- PSICOTROPICOS 10.- BEBIDAS ALCOHOLICAS 15.- ADITIVOS 20.- EQUIPO O SUSTANCIAS PARA POTABILIZACION DE AGUA




5.- DATOS DE RESPONSABLE SANITARIO/ RESPONSABLE DE OPERACION

CALLE Y NUMERO COLONIA DELEGACION O MUNICIPIO
JLOCALIDAD CODIGO POSTAL | ENTIDAD FEDERATIVA
D |[L M M [J vV |S |DE A CON TITULO PROFESIONAL DE:
HORARIO:
L M M vV |S |DE A
JEXPEDIDO POR: No. DE CEDULA PROFESIONAL

6.- DATOS CON QUIEN EFECTUA LA OPERACION DE MAQUILA.

NOMBRE O RAZON SOCIAL RFC
[ I I [

CALLE Y NUMERO COLONIA DELEGACION O MUNICIPIO

JLOCALIDAD CODIGO POSTAL ENTIDAD FEDERATIVA
INOMBRE DEL RESPONSABLE SANITARIO RFC DEL RESPONSABLE SANITARIO

No. DE LICENCIA SANITARIA O INDIQUE SI PRESENTO AVISO DE  |[TELEFONO Y FAX TIEMPO DE DURACION DE LA MAQUILA
FUNCIONAMIENTO

JPROCESOS A MAQUILAR

7.- DATOS CON QUIEN EFECTUA LA OPERACION DE IMPORTACION O EXPORTACION.

NOMBRE DEL FABRICANTE RFC
, |||,|||||||||
CALLE Y NUMERO COLONIA DELEGACION O MUNICIPIO (a )
|cocaLibAD (a) CODIGO POSTAL (a) ENTIDAD FEDERATIVA (a)
|NOMBRE DEL PROVEEDOR RFC
, [N A T T Y A
CALLE Y NUMERO COLONIA DELEGACION O MUNICIPIO (a)
|cocaLibAD (a) CODIGO POSTAL (a) ENTIDAD FEDERATIVA (a)
|NOMBRE DEL FACTURADOR O CONSIGNATARIO (b ) RFC
i I 11 L 1111 [
CALLE Y NUMERO COLONIA DELEGACION O MUNICIPIO (a)
|cocaLibAD (a) CODIGO POSTAL (a) ENTIDAD FEDERATIVA (a)
|PAis DE ORIGEN PAIS DE PROCEDENCIA PAIS DE DESTINO
1) ADUANA DE ENTRADA/SALIDA 2) ADUANA DE ENTRADA/SALIDA 3) ADUANA DE ENTRADA/SALIDA
(a) SOLO CUANDO LA RAZON SOCIAL SEA NACIONAL.
(b ) LOS DATOS DEL CONSIGNATARIO SE REFIEREN UNICAMENTE AL TRAMITE DE IMPORTACION O EXPORTACION DE PRODUCTOS QUIMICOS ESENCIALES




8.- DATOS DE PUBLICIDAD.

POBLACION EN GENERAL (MASIVA) I:I PROFESIONALES DE LA SALUD I:I

IMEDIO PUBLICITARIO

IAGENCIA (Nombre o razén social)

CALLE Y NUMERO COLONIA DELEGACION O MUNICIPIC
JLOCALIDAD CODIGO POSTAL ENTIDAD FEDERATIVA
TELEFONO Y FAX NUMERO DE PRODUCTOS DURACION O TAMANO (a)

(a) EXCEPTO PARA PROFESIONALES DE LA SALUD.

9.- INFORME ANUAL DE LA ACTIVIDAD REGULADA.
ESTABLECIMIENTO ESTABLECIMIENTO

IRAZON SOCIAL

IRFC

CALLE Y NUMERO

COLONIA

IDELEGACION O MUNICIPIO

CODIGO POSTAL

ILOCALIDAD

|ENTIDAD FEDERATIVA

INo. DE ACTIVIDAD REGULADA

SUSTANCIA

CANTIDAD O VOLUMEN

No. LICENCIA SANITARIA O INDIQUE Sl
PRESENTO AVISO DE
FUNCIONAMIENTO

NOTA: PARA EL CASO DE MAS DE DOS ESTABLECIMIENTOS, REPRODUCIR ESTA HOJA, TANTAS VECES COMO SEA NECESARIO.

DECLARO BAJO PROTESTA DE DECIR VERDAD QUE CUMPLO CON LOS REQUISITOS Y NORMATIVIDAD APLICABLE, SIN QUE ME EXIMAN
DE QUE LA AUTORIDAD SANITARIA VERIFIQUE SU CUMPLIMIENTO, ESTO SIN PERJUICIO DE LAS SANCIONES EN QUE PUEDO INCURRIR
POR FALSEDAD DE DECLARACIONES DADAS A UNA AUTORIDAD.

LOS DATOS O ANEXOS PUEDEN CONTENER INFORMACION CONFIDENCIAL ¢ ESTA DE ACUERDO EN HACERLOS Sl I:l NO I:l
PUBLICOS?

NOMBRE Y FIRMA DEL PROPIETARIO O REPRESENTANTE LEGAL O RESPONSABLE SANITARIO O
DE OPERACION.

PARA CUALQUIER ACLARACION, DUDA Y/O COMENTARIO CON RESPECTO A ESTE TRAMITE, SIRVASE LLAMAR AL SISTEMA DE ATENCION TELEFONICA A LA
CIUDADANIA (SACTEL) A LOS TELEFONOS 5-480-2000 EN EL D.F. Y AREA METROPOLITANA, DEL INTERIOR DE LA REPUBLICA SIN COSTO PARA EL USUARIO AL
01800-0014800 O DESDE ESTADOS UNIDOS Y CANADA AL 1888-5943372, O A LOS TELEFONOS 50-80-54-40, 50-80-54-41, 50-80-54-47, 50-80-54-74 DE LA COFEPRIS,

EN EL D.F. Y AREA METROPOLITANA, DEL INTERIOR DE LA REPUBLICA SIN COSTO PARA EL USUARIO AL 01-800-420-4224, Y FAX 52-07-55-21



SERVICIO NACIONAL DE SANIDAD, INOCUIDAD W g,
Y CALIDAD AGROALIMENTARIA o 2
DIRECCION GENERAL DE SALUD ANIMAL
BETRETATUA OF AGRECLE TURA

HOJA DE REQUISITOS ZOOSANITARIOS

TUSLAL PESCA ¥ ALMENTACION mmgﬂliﬁm!mlﬂ

14145310608

~DATOS DEL SOLICITANTE

Nombre & Razén Social

DATOS DE LA COMBINACION A IMPORTAR
Especie : PORCINA

Funcidén [ Producto :

HARINA DE DESP(IOS
Pais de Origen :

ESTADOS UNIDOS DE AMERICA
Pais de Procedencia :

CONASAG
Depto. de Impartacioncs
ESTADOS UNIDOS D%‘i AMERICA Zoossnitsrias )
Combinacién : 14-1-459-USA-USA
seflo-
REQUISITOS A CUMPLIR POR EL IMPORTADOR :

Presentar certificado sanitaric aficial original expedida por urs Médico Velerinario oficial del servicio de 3 autoridad Federal correspondiente de! pais de origen
que indique.

“Que el producto es anginaria det pals indicado en este documento como de ofigen.

"Que ef products fue obtenido de animales sanos

“Gue fos tejidos animales o despojos proceden de plantas de sacrificio aprobadas por la Secretaria de Agricuftura, Ganaderia, Desarrolio Rural, Pesca y
. Atmentacion (SAGARPA).
‘(e las plantas beneficiadoras o de rendimiento de las que proceden fas hannas se encuentran aprobadas por ja SAGARFA.
“Gue en la efaboracion de  hatina no se incluyersn productos de ongen avine. £n caso contrario, se debera certificar que & products fue sometide a uma
temperatura de 133°C durante 20 minutos 3 3 atmésferas de presion.
“Gue ios animales de ios cuales se obtuve e producto no fueron alimentados con harnas de came y hueso de origen rumiante. i
“CGue en el pais de ongen exists reglamentacion zoosaniaria vigente que prohibe alimentar a log rumizntes con harinas de came y huesos de origen rurmiante

ADUANAS AUTORIZADAS

. Fecha de Expedicion - 02-03-2003 Vigencia al 01-11-2003 fago de Derechos : $578.00
Pag - 1
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SECRETARIA DE AGRICULTURA, GANADERIA, DESARROLLO RURAL,
PESCA Y ALIMENTACION
COMISION NACIONAL DE SANIDAD AGROPECUARIA
DIRECCION GENERAL DE INSPECCION FITOZOOSANITARIA

No. de Folio del RTI HOJA: DE
No. de Pedimento FOLIO: FECHA:

DD MM AAAA

CERTIFICADO DE IMPORTACION FiTosanario [ zoosANITARIO (]

La Oficina de Inspeccion de Sanidad Agropecuaria en:
En cumplimiento a lo dispuesto en los Articulos 2°, 7° Fracciones XllI, XVIII, XIX y XXIX; 23, 24, 26, 54 Fraccion lll, 55 Y 58 de la
Ley Federal de Sanidad Vegetal y los Articulos 21, 23, 24, 25, 26, 44 y 47 de la Ley Federal de Sanidad Animal, y a la (s) NOM (s)

CERTIFICA
Que se realizé la inspeccion a los animales, vegetales o productos que se citan, determinando que retinen las condiciones
sanitarias requeridas para su importacion.

IMPORTADOR

Nombre o Razén Social R.F.C.
Domicilio Colonia
Cdédigo Postal Estado Municipio

EXPORTADOR

Fraccion Descripcién de la Hoja de Certificado Pais Pais Cantidad U.M. Planta Lote Fecha de
Arancel. mercancia Requisito Sanitario O P Sacrificio Emp/Emb

MOVILIZACION INTERNA HASTA SU DESTINO FINAL

Nombre completo del Destinatario:

Destino final de la mercancia, Domicilio:

Colonia: C.P. Estado: Municipio:
Puntos de verificacion:
Sello Medio de Transporte: Autorizé
Aéreo: Terrestre: Responsable de la Oficina de Inspeccién

Placa: Nombre:

Transportista:

Vigencia:
Flejes numero: Firma:

Este documento ampara por una sola vez la importacion y movilizaciéon hasta su destino final, tnicamente de los productos especificados en este certificado,
mismo que debera ser presentado cada vez que sea requerido por el personal autorizado de la Secretaria de Agricultura, Ganaderia y Desarrollo Rural. La persona
que resulte responsable por el uso indebido de este documento, sera sancionado en lo relativo con fundamento en la Ley Federal de Sanidad Vegetal y Ley Federal
de Sanidad Animal.

Este documento no es valido sin la firma y sello del Responsable de la Oficina de Inspeccion de Sanidad Agropecuaria y/o si presenta tachaduras o enmendaduras.
Este documento tiene un costo de conformidad con el Articulo 86-A Fraccion V de la Ley Federal de Derechos mismo que se actualizara conforme al mismo

ordenamiento.
Para cualquier aclaracion, duda y/o comentario con respecto a este tramite, sirvase llamar a la DGIF en el D.F. a los teléfonos: 55-34-90-32 o 55-34-15-87

DGIF-01B



INSTRUCTIVO DE LLENADO
“CERTIFICADO DE IMPORTACION”
FORMATO DGIF 01B

1. Numero del folio del RTI asignado manualmente por la OISA
2. Numero de Pedimento Aduanal
3. Numero de Hoja correspondiente y total
4. Numero de folio asignado al Certificado de Importacion
5. Dia, mes y afio de su elaboracion.
6. Conuna “X” se sefialara si el Certificado de Importacion es fitosanitario o zoosanitario
7. Lugar y estado federativo de ubicacion de la OISA.
IMPORTADOR
8. Nombre o razon social, RFC del contribuyente, domicilio completo (nombre de la calle, nimeros exterior e/o interior),

colonia, Codigo Postal, estado y municipio de ubicacion.
EXPORTADOR
9. Nombre o Razon Social del Exportador y domicilio completo (nombre de la calle, nimeros exterior /o interior, Pais,

teléfono, etc.)

PRODUCTOS IMPORTADOS:
10. Clave de la fraccion arancelaria y descripcion de la mercancia.

11. Numero de Norma Oficial mexicana, Plan de trabajo o protocolo, Numero de folio de Certificado Fitosanitario o
Zoosanitario Internacional.

12. Pais de Origen, Pais de Procedencia

13. Cantidad y unidad de medida comercial (la que incluye la factura) {kilogramo (kg), litro (1), pieza (pza), cabeza (cbza),
metro (m), metro cuadrado (m?), metro ctibico (m’), etc.}

14. No de Planta acreditada de donde es originaria la mercancia (cuando se trate de productos carnicos y/o lacteos), nimero
de lote y fechas de sacrificio (cuando se trate de productos y/o subproductos pecuarios), empaque y embalaje.

MOVILIZACION INTERNA:
15. Nombre completo o Razén Social del destinatario de la mercancia y domicilio completo (nombre de la calle, nimeros
exterior e/o interior, colonia, CP, municipio, entidad federativa).

16. Puntos donde sera inspeccionada y verificada la mercancia y documentacion.

17. Medio de transporte: marque el tipo de transporte en que se movilizara la mercancia al interior de la reptblica, numero de
placas, nombre o razdn social del transportista. El nimero del (los) folio(s) de fleje(s) asignado(s) por la OISA.

18. Nombre completo y firma del responsable de la OISA

19. Estampe el sello de la OISA



CERTIFICATO DI CIRCOLAZIONE DELLE MERCI

F SPOrtatorr « » . o4,k,
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TRATADO DE LIBRE COMERCIO DE AMERICA DEL NORTE

CERTIFICADO DE ORIGEN

(Instrucciones al Reverso)

Llenar a maquina o con letra de molde. Este documento no sera valido si presenta alguna raspadura, tachadura o enmendadura

1. Nombre y Domicilio del Exportador: 2. Periodo que cubre:

D D M M A A D D M M A A

e L1 1 1 1 1 1 ~ 1 1 1 1 1 1

Numero de Registro Fiscal:

3. Nombre y Domicilio del Productor: 4. Nombre y Domicilio del Importador:
Numero de Registro Fiscal: Numero de Registro Fiscal:
5. Descripcion del (los) bien(es): 6. Clasificacion | 7. Criterio para | g productor 9. Costo Neto 10. Pais de
Arancelaria trato Origen
preferencial

11. Declaro bajo protesta de decir verdad que:
— La informacién contenida en este documento es verdadera y exacta, y me hago responsable de comprobar lo aqui declarado. Estoy consciente que seré responsable por
cualquier declaracion falsa u omision hecha o relacionada con el presente documento.

— Me comprometo a conservar y presentar, en caso de ser requerido, los documentos necesarios que respalden el contenido del presente certificado, asi como a notificar
por escrito a todas las personas a quienes haya entregado el presente certificado, de cualquier cambio que pudiera afectar la exactitud o validez del mismo.

— Los bienes son originarios y cumplen con los requisitos que les son aplicables conforme al Tratado de Libre Comercio de América del Norte, y no han sido objeto de
procesamiento ulterior o de cualquier otra operacion fuera de los territorios de las Partes, salvo en los casos permitidos en el articulo 411 o en el Anexo 401:

Este certificado se compone de hojas, incluyendo todos sus anexos.
Firma Autorizada: Empresa:
Nombre: Cargo:

Fecha: [ D|DIM|MJA]A Teléfono: Fax:




TRATADO DE LIBRE COMERCIO DE AMERICA DEL NORTE

INSTRUCCIONES PARA EL LLENADO DEL CERTIFICADO DE ORIGEN

Con el proposito de recibir trato arancelario preferencial, este documento debera ser llenado en forma legible y en su totalidad por el exportador del bien,
y el importador debera tenerlo en su poder al momento de formular el pedimento de importacion. Queda a eleccion del productor llenar de manera
voluntaria este documento, a fin de que sea utilizado por el exportador del bien. Favor de llenar a maquina o con letra de molde.

CAMPO 1: Indique el nombre completo, denominacién o razén social, domicilio (incluyendo el pais) y el nimero del registro fiscal del exportador. El
numero del registro fiscal sera:

En Canada: el nimero de identificacion del patrén o el nimero de identificacién del importador/exportador, asignado por el Ministerio de Ingresos
de Canada

En México: la clave del registro federal de contribuyentes (R.F.C.)
En los Estados Unidos de América: el nimero de identificacion del patrén o el nimero del seguro social.

CAMPO 2: Debera llenarse sélo en caso de que el certificado ampare varias importaciones de bienes idénticos a los descritos en el Campo 5, que se
importen a algun pais Parte del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) en un periodo especifico no mayor de un afio (periodo que
cubre). La palabra "DE" debera ir seguida por la fecha (Dia/Mes/Afo) a partir de la cual el Certificado ampara el bien descrito en el Certificado. (Esta
fecha puede ser anterior a la fecha de firma del Certificado). La palabra "A" debera ir seguida por la fecha (Dia/Mes/Afio) en la que vence el periodo que
cubre el Certificado. La importacion del bien sujeto a trato arancelario preferencial con base en este Certificado debera efectuarse durante las fechas
indicadas.

CAMPO 3: Indique el nombre completo, denominacién o razén social, domicilio (incluyendo el pais) y el nimero de registro fiscal del productor, tal como
se describe en el campo 1. En caso de que el Certificado ampare bienes de mas de un productor, anexe una lista de los productores adicionales,
incluyendo el nombre completo, denominacién o razén social, domicilio (incluyendo el pais) y numero de registro fiscal, haciendo referencia directa al
bien descrito en el campo 5. Cuando se desee que la informaciéon contenida en este campo sea confidencial, podra sefialarse de la siguiente manera:
"disponible a solicitud de la aduana". En caso de que el productor y el exportado sea la misma persona, indique la palabra "mismo". En caso de
desconocerse la identidad del productor, indicar la palabra "desconocido".

CAMPO 4: Indique el nombre completo, denominacién o razén social, domicilio (incluyendo el pais) y el numero de registro fiscal del importador, tal
como se describe en el campo 1. En caso de no conocerse la identidad del importador, indicar la palabra "desconocido". Tratandose de varios
importadores, indicar la palabra "diversos".

CAMPO 5: Proporcione una descripcion completa de cada bien. La descripcion debera ser suficiente para relacionarla con la descripcion contenida en la
factura, asi como con la descripcidon que corresponda al bien en el Sistema Armonizado. En caso de que el Certificado ampare una sola importacién del
bien, debera indicarse el numero de factura, tal como aparece en la factura comercial. En caso de desconocerse, debera indicarse otro numero de
referencia Unico, como el nimero de orden de embarque.

CAMPO 6: Declare la clasificacion arancelaria a seis digitos que corresponda en el Sistema Armonizado a cada bien descrito en el campo 5. En caso de
que el bien esté sujeto a una regla especifica de origen que requiera ocho digitos, de conformidad con el anexo 401, debera declarase a ocho digitos la
clasificacion arancelaria del Sistema Armonizado que corresponda en el pais a cuyo territorio se importa el bien.

CAMPO 7: Identifique el criterio aplicable (de la A a la F) para cada bien descrito en el campo 5. Las reglas de origen se encuentran en el capitulo 4 en el
anexo 401 del TLCAN. Existen reglas adicionales en el anexo 703.2 (determinados productos agropecuarios), apéndice 6-A del anexo 300-B
(determinados productos textiles) y anexo 308.1 (determinados bienes para procesamiento automatico de datos y sus partes).

NOTA: Para poder gozar del trato arancelario preferencial, cada bien debera cumplir alguno de los siguientes criterios.
Criterios para trato preferencial:

A. El bien es "obtenido en su totalidad o producido enteramente" en el territorio de uno o mas de los paises partes del TLCAN, de conformidad con el
articulo 415. NOTA: La compra de un bien en el territorio de un pais del TLCAN no necesariamente lo convierte en "obtenido en su totalidad o
producido enteramente”. Si el bien es un producto agropecuario, véase el criterio F y el Anexo 703.2 (Referencia: Articulo 401 (a) y 415).

B. EIl bien es producido enteramente en el territorio de uno o mas de los paises partes del TLCAN y cumple con la regla especifica de origen
establecida en el anexo 401, aplicable a su clasificaciéon arancelaria, la regla puede incluir un cambio de clasificacion arancelaria, un requisito de
valor de contenido regional o una combinacién de ambos. El bien debe cumplir también con todos los demas requisitos aplicables del capitulo IV.
En caso de que el bien sea un producto agropecuario véase también el criterio F y el Anexo 703.2 (Referencia; Articulo 401(b)).

C. El bien es producido enteramente en territorio de uno o mas de los paises partes del TLCAN exclusivamente con materiales originarios. Bajo este
criterio, uno o mas de los materiales puede no estar incluido en la definiciéon de "obtenido en su totalidad o producido enteramente", conforme al
articulo 415. Todos los materiales usados en la produccién del bien deben calificar como "originarios", al cumplir con alguna de las reglas de origen
del articulo 401(a) a (d). si el bien es producto agropecuario, véase también el criterio F y el Anexo 703.2 (Referencia: articulo 401(c).

D. El bien es producido en el territorio de uno o mas de las paises partes del TLCAN, pero no cumple con la regla de origen aplicable establecida en
el Anexo 401, porque alguno de los materiales no originarios no cumplen con el cambio de clasificacién arancelaria requerido. El bien sin embargo,
cumple con el requisito de valor de contenido regional establecido en el articulo 401 (d). Este criterio es aplicable Unicamente a las dos
circunstancias siguientes:

1. El bien se importo al territorio de un pais del TLCAN sin ensamblar o desensamblado, pero se clasific6 como un bien ensamblado de conformidad con
la regla de interpretacion 2(a) del Sistema Armonizado; o

2. El bien incorpora uno o mas materiales no originarios clasificados como partes de conformidad con el Sistema Armonizado, que no pudieron cumplir
con el cambio de clasificacion arancelaria porque la partida es la misma, tanto para el bien, como para sus partes y no se divide en subpartidas, o las
subpartida es la misma, tanto para el bien, como para sus partes, y esta no se subdivide.

NOTA: Este criterio no es aplicable a los capitulos 61 a 63 del Sistema Armonizado [Referencia: Articulo 401(d)].
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PRODUCTO
Aceite crudo de soya

(desgomado)

Acido félico

Acido nicotinico
Aditivos/cualquier tipo

de preparacion
Almidén de Maiz

Aminoacidos

Aminoacidos

Availa-4 (aminoacidos

y sus ésteres)
Avena

Azufre

Bentonita

FRACCION
15071001

29362901
29362903
23099099

11081201

29223999

29225099

29222999

10040099

25030099

25081001

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TEXTO
Aceite de soja (soya) y sus fracciones,
incluso refinado, pero sin modificar
quimicamente. Aceite en bruto, incluso

desaomado.
Acido fdlico

Acido nicotinico.

Preparaciones de los tipos utilizados
para la alimentacion de los animales./las
demas/las demas

Almidén de maiz

Compuestos aminados con funciones
oxigenadas/los demas/los demas
Amino-alcoholes-fenoles, aminoacidos-

fenoles y demas compuestos aminados

con funciones oxigenadas/los demas
Amino-naftoles y demas amino-fenoles,
excepto los que contengan funciones
oxigenadas diferentes, sus éteres y sus
ésteres; sales de estos productos: /los
demas/los demas

Avena, los demas.

Azufre de cualquier clase, excepto el
sublimado, el precipitado y el coloidal.
/los demas

Bentonita

IGI
10

Ex
15
10

15

Ex

10

Ex

10

10

10

IVA
Ex

15
15
Ex

Ex

15

15

15

Ex

15

15

TLC
Ex TLCAN 6.2%

TLCUE

TLCAN, TLCUE
TLCAN, TLCUE
Ex TLCAN, TLCUE

Excl

Ex TLCAN Excl
TLCUE

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

No aplica

Ex TLCAN, TLCUE

Excl
TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

RESTRICCIONES
No aplica

No aplica
No aplica
HRZ/Certificado

Fitosanitario
No aplica

No aplica

No aplica

No aplica

Certificado fitosanitario x

NOM o HRF. Ex. con
certificado de cupo
Permiso sedena

No aplica

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toéxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)



PRODUCTO
Bicarbonato de sodio

Carbadox

Carbonato de calcio
Carbonato de cobalto

Carbonato de Potasio

Carbonato Ferroso
Carrofil (Color Rojo)

Cebada

Cloruro Cuprico
Cloruro de amonio
Cloruro de colina
Cloruro de Potasio
Cobamamida

FRACCION
28363001

29339921

28365001
28369999

28364001

28369902
32030099

10030099

28273902
28271001
29231099
31042001
29362602

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TEXTO
Hidrogenocarbonato (bicarbonato) de
sodio.

(Quinoxalin-1,4-
didxido)metilencarbazato de metilo

(Carbadox).
Carbonato de calcio

Carbonatos; peroxocarbonatos
(percarbonatos); carbonato de amonio
comercial que contenga carbamato de
amonio. /los demas/los demas
Carbonato de potasio

Carbonatos de hierro
Materias colorantes de origen vegetal o

animal (incluidos los extractos tintoreos,

excepto los negros de origen animal),
aunque sean de constitucién quimica
definida; preparaciones a que se refiere
la Nota 3 de este Capitulo a base de
materias colorantes de origen vegetal o
animal. /los demas

Cebada, los demas

Cloruro cuprico, excepto grado reactivo
Cloruro de amonio

Colina y sus sales/los demas

Cloruro de potasio
5,6-Dimetilbencimidazolilcobamida
coenzima (Cobamamida).

IGI
10

10

10
10

10

10
10

115.2

10
10
15
Ex
Ex

IVA
15

15

15
15

15

15
15

Ex

15
15
15
Ex
Ex

TLC
TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE
TLCAN, TLCUE

Ex TLCAN 1%
TLCUE

TLCAN, TLCUE
Ex TLCAN 1%

TLCUE

Ex TLCAN, TLCUE

Excl

TLCAN, TLCUE
TLCAN, TLCUE
TLCAN, TLCUE
No aplica
TLCAN, TLCUE

RESTRICCIONES
No aplica

No aplica

No aplica
No aplica

No aplica

No aplica
No aplica

Certificado fitosanitario x
NOM o HRF. Ex. con
certificado de cupo

No aplica

No aplica

No aplica

No aplica

No aplica

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toéxicas),



PRODUCTO

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TLC

RESTRICCIONES

SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)

Color Caramelo

Concentrado de

Proteina de Papa
Concentrado de

Proteina de Soya
Eddi
Filoquinona

Formiato de Calcio
Fosfato de monosodio

Fosfato defluorunado

Fosfato monoamonico

Fosfato monocalcico

FRACCION TEXTO IGI IVA
32030099 Materias colorantes de origen vegetal o 10 15
animal (incluidos los extractos tintoreos,
excepto los negros de origen animal),
aunque sean de constitucién quimica
definida; preparaciones a que se refiere
la Nota 3 de este Capitulo a base de
materias colorantes de origen vegetal o
animal. /los demas
35040003 Proteinas vegetales puras;proteinato de Ex Ex
sodio, proveniente de la soja, calidad
farmaceutica.
21061099 Concentrados de proteinas y sustancias 15 Ex
protéicas texturadas/Los demas
29212101 Etilendiamina (1,2-diaminoetano). Ex 15
29362902  2-Metil-3-fitil-1,4-naftoquinona Ex Ex
(Filoquinona)
29151201 Formiato de sodio o de calcio 10 15
28352201 Fosfatos/ de monosodio o de disodio 10 15
28352999 fosfatos/los demas 10 15
31054001 Dihidrogenoortofosfato de amonio Ex Ex
(fosfato monoamoénico), incluso
mezclado con el hidrogenoortofosfato de
diamonio (fosfato diaménico).
28352699 Los demas fosfatos de calcio. 10 15

Ex TLCAN 1%

TLCUE
No aplica

Ex TLCAN, TLCUE

Excl
No aplica

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE
Ex TLCAN 1%
TLCUE

Ex TLCAN 1%
TLCUE

No aplica

Ex TLCAN 1%
TLCUE

No aplica

No aplica

Permiso previo de

importacion SS
Muestra por separado en

caso de reconocimiento
No aplica

No aplica
No aplica

No aplica

No aplica

No aplica

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),



ANEXO Il
CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

PRODUCTO FRACCION TEXTO IGI IVA TLC RESTRICCIONES

NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)

Four-plex (metioninas 29309099 Tiocompuestos organicos./los demas/los 10 15 TLCAN, TLCUE Autorizacion

de zinc, manganeso,

cobre y cobalto) demas CICOPLAFEST
Fungicidas 29155001 Acido Propidnico Ex 15 No aplica No aplica
Germen de Maiz 23067001 Tortas y demas residuos solidos de la 15 Ex ExTLCAN5.1/3.5% No aplica

extraccion de grasas o aceites
vegetales, incluso molidos o en "pellets",
excepto los de las partidas 23.04 6
23.05. /de germen de maiz/de germen

de maiz TLCUE

Gluten de trigo 11090001  Gluten de trigo, incluso seco. 15 Ex ExTLCAN TLCUE  Certificado Fitosanitario
Excl e inspeccion SAGARPA

Gluten de trigo 11090001  Gluten de trigo, incluso seco. 15 Ex  Ex TLCAN Excl Certificado fitosanitario e
TLCUE inspeccion SAGARPA

Grano seco de 23033001 Solubles y granos desecados de la Ex Ex TLCAN, TLCUE Certificado Fitosanitario

destileria destilacion del maiz e inspeccion SAGARPA

Harina de Algarroba 12121099 Algarrobas y sus semillas/los demas 10 Ex TLCAN, TLCUE No aplica

Harina de Maiz 11022001 Harina de maiz 15 Ex Ex TLCAN Excl Certificado Fitosanitario
TLCUE e inspeccion SAGARPA

Harina de pescado 23012001  Harina, polvo y "pellets", de pescado o 15 Ex TLCAN, TLCUE HRZ, Certificado e

inspeccion SAGARPA,
inspeccién en puntos de
verificacion. No aplica
restriccion cuando se usa

invertebrados acuaticos. para acuacultura.
Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre

de crustaceos, moluscos o demas



ANEXO Il
CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

PRODUCTO FRACCION TEXTO IGI IVA TLC RESTRICCIONES

Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toéxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)

Harina de Pollo 23011001 - Harina, polvo y "pellets", de carne o 15 Ex ExTLCAN 6.8% HRZ/Certificado
Fitosanitario/Inspeccién
despojos; chicharrones./harina TLCUE en puntos de verificacion
Harina de soya 12081001 Harina de semillas o de frutos 15 Ex TLCAN, 5.1% TLCUE Certificado Fitosanitario

oleaginosos, excepto la harina de

mostaza. De habas (porotos, frijoles, _ g
fréioles) de soia (sova). e inspeccion SAGARPA
Hojuelas de Maiz 19049099 Productos a base de cereales obtenidos 10 Ex Ex TLCAN Excl No aplica

por inflado o tostado (por ejemplo:
hojuelas o copos de maiz); cereales
(excepto el maiz) en grano o en forma
de copos u otro grano trabajado
(excepto la harina, grafiones y sémola),
precocidos o preparados de otro modo,
no expresados ni comprendidos en otra

parte. /los demas/los demas TLCUE
Lactosa 17021901 Lactosa 10 Ex ExTLCAN TLCUE No aplica
Excl
Lecitina de soya 29232001  Lecitina de soya. 10 15 ExXTLCAN 1% No aplica
TLCUE
Linaza 12040001 De lino (Linum usitatissimun) Ex Ex TLCAN, TLCUE Art. 8 Acuerdo NOM
[Certificado Fitosanitario
Lisina 29224199 Lisina y sus ésteres; sales de estos 10 15 TLCAN, TLCUE No aplica
compuestos/los demas
Maiz (otras variedades) 10059099 Maiz/los demas/los demas 194 Ex 36.3% TLCAN Excl. HRF, Certificado

Fitosanitario Ex con
certificado de CUPO
TLCUE emitido por S.E.



ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

PRODUCTO FRACCION TEXTO IGI IVA

TLC

RESTRICCIONES

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toéxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)

Maiz Amarillo 10059003 Maiz amairillo. 194 Ex
Maiz Blanco 10059004 Maiz blanco (harinero). 194 Ex
Maiz Inflado 19049099 Productos a base de cereales obtenidos 10 15

por inflado o tostado (por ejemplo:
hojuelas o copos de maiz); cereales
(excepto el maiz) en grano o en forma
de copos u otro grano trabajado
(excepto la harina, grafiones y sémola),
precocidos o preparados de otro modo,
no expresados ni comprendidos en otra

parte. /los demas/los demas
Maiz Quebrado 11042301 Los demas granos trabajados (por 10 Ex

ejemplo: mondados, perlados, troceados

0 quebrantados): /de maiz/de maiz

36.3% TLCAN Excl.

TLCUE
36.3% TLCAN Excl.

TLCUE
Ex TLCAN Excl

TLCUE
Ex TLCAN Excl

TLCUE

HRF, Certificado
Fitosanitario 1% con
certificado de CUPO
emitido por S.E.
HRF, Certificado
Fitosanitario 3% con
certificado de CUPO
emitido por S.E.

No aplica

Certificado Fitosanitario

e inspeccion SAGARPA

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toéxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)



ANEXO Il
CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

PRODUCTO FRACCION TEXTO IGI IVA TLC RESTRICCIONES
Maiz Rolado 19049099 Productos a base de cereales obtenidos 10 15 Ex TLCAN Excl No aplica

por inflado o tostado (por ejemplo:
hojuelas o copos de maiz); cereales
(excepto el maiz) en grano o en forma
de copos u otro grano trabajado
(excepto la harina, grafiones y sémola),
precocidos o preparados de otro modo,
no expresados ni comprendidos en otra

parte. /los demas/los demas TLCUE
Metionina 29304001 Metionina Ex 15 TLCAN, TLCUE HRZ/Certificado
Fitosanitario
Metionina de zinc 29309099 Tiocompuestos organicos./los demas/los 10 15 TLCAN, TLCUE Autorizacion
demas CICOPLAFEST
Mezcla de vitaminas 29369099 Provitaminas y vitaminas, naturales o 10 15  TLCAN, TLCUE No aplica

reproducidas por sintesis (incluidos los
concentrados naturales) y sus derivados
utilizados principalmente como
vitaminas, mezclados o no entre si 0 en
disoluciones de cualquier clase./Los
demas, incluidos los concentrados
naturales./Los demas.
Monensina sédica 29419009 Novobiocina, cefalosporinas, Ex 15 TLCAN, TLCUE HRZ/Certificado

monensina, pirrolnitrina, sus sales u

otros derivados de sustitucion excepto lo

comprendido en la fraccion 2941.90.13. Fitosanitario
Ortofosfato 28352899 -- Hidrogenoortofosfato de calcio 10 15 Ex TLCAN 3% No aplica
("fosfato dicalcico")./Los demas TLCUE

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toéxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)



PRODUCTO
Otros sulfatos

Oxido de cobre
Oxido de Hierro

Oxido de Hierro
(colorante)

Oxido de magnesio
Oxido de manganeso

Oxido de Zinc

Pantotenato de Calcio
Pasta de soya

Piridoxina
Premezclas minerales

FRACCION
28332999

28255001

28211001

28212001

25199001

28209099

28170001

29362402
23040001

29362501
23099099

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TEXTO
Los demas sulfatos/los demas/los

demas
Oxidos de cobre
Oxidos de hierro, excepto lo

comprendido en la fraccion 2821.10.03.
Tierras colorantes.

Oxido de magnesio, excepto la
magnesia electrofundida y la magnesia
calcinada a muerte (sinterizada).
Oxidos de manganeso/los demas/los
demas

Oxido de cinc.

Pantotenato de calcio.
Tortas y demas residuos sélidos de la

extraccién del aceite de soja, (soya),

incluso molidos o en "pellets".
Clorhidrato de piridoxina.

Preparaciones de los tipos utilizados
para la alimentacion de los animales./las
demas/las demas

IGI
10

10

10

10

15

10

10

15
15

Ex
10

IVA
15

15

15

15

15

15

15

15
Ex

15
15

TLC
Ex TLCAN 3%

RESTRICCIONES
Autorizacion
CICOPLAFEST(Unicame
nte Sulfato de cadmio;

TLCUE sulfato de plomo)
TLCAN, TLCUE No aplica
TLCAN, TLCUE No aplica
TLCAN, TLCUE No aplica

Ex TLCAN 3% No aplica
TLCUE

TLCAN, TLCUE No aplica

Ex TLCAN 3% No aplica
TLCUE

TLCAN, TLCUE No aplica

TLCAN, 5.1% TLCUE Certificado Fitosanitario
e inspeccion SAGARPA,
Con certificado de cupo

Excento
TLCAN, TLCUE No aplica
Ex TLCAN, TLCUE HRZ/Certificado
Excl Fitosanitario

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre

Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toxicas),

SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)



PRODUCTO
Productos con

contenido lacteo
Productos con

contenido lacteo<50%
Productos con

contenido lacteo>50%

Roboflavina

Saborizantes

Salvado de Maiz

FRACCION
04049099

23099010

23099011

29362301

21039099

23021001

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TEXTO
Lactosuero, incluso concentrado o con
adicion de azucar y otro
edulcorante;productos constituidos por
los componentes naturales de la leche,
incluso con adicién de azucar u otro
edulcorante, no expresados ni
comprendidos en otra parte./los
demas/los demas
Con un contenido de sélidos lacteos

superior al 10%, pero inferior o igual al

50%, en peso.
Alimentos preparados con un contenido

de productos lacteos superior al 50%, en

peso.
Riboflavina; fosfato de riboflavina o su
sal sddica.

Preparaciones para salsas y salsas
preparadas;condimentos y sazonadores,
compuestos; harina de mostaza y
mostaza preparada/los demas/los
demas

Salvados, moyuelos y demas residuos
del cernido, de la molienda o de otros
tratamientos de los cereales o de las
leguminosas, incluso en "pellets". /de
maiz/de maiz

IGI
20

10

10

Ex

20

10

IVA
Ex

Ex

Ex

15

Ex

Ex

TLC
Ex EEUU

Ex TLCAN, TLCUE

Excl
Ex EEUU,

13%Canada, TLCUE

Excl.
TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

Ex TLCAN Excl

TLCUE

RESTRICCIONES
HRZ/Certificado

Fitosanitario/Inspeccion

en puntos de verificacion
HRZ/Certificado

Fitosanitario/Inspeccion

en puntos de verificacion
HRZ/Certificado

Fitosanitario/Inspeccion

en puntos de verificacion
No aplica

No aplica

Certificado Fitosanitario

e inspeccion SAGARPA

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)



PRODUCTO
Selenito de Sodio

Sémola de Maiz

Sesquicarbonato

Software

Sorgo

Sorgo

FRACCION

28429099

11031301

28369999

85249101

10070001

10070002

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TEXTO
Las demas sales de los acidos o
peroxoacidos inorganicos (incluidos los
aluminosilicatos, aunque no sean de
constitucion quimica definida), excepto
los aziduros (azidas)./las demas/las
demas
Grafiones y sémola /de maiz/de maiz

Carbonatos; peroxocarbonatos
(percarbonatos); carbonato de amonio
comercial que contenga carbamato de
amonio. /los demas/los demas

Discos flexibles grabados, acompafiados

de instructivos impresos o alguna otra

documentacion (“software”)
Sorgo para grano, cuando la importacién
se realice dentro del periodo
comprendido entre el 16 de diciembre y

el 15 de mavo.
Sorgo para grano, cuando la importacién

se realice dentro del periodo
comprendido entre el 16 de mayo y el 15
de diciembre.

IGI
10

10

10

Ex

Ex

15

IVA

15

Ex

15

15

Ex

Ex

TLC
TLCAN, TLCUE

Ex TLCAN, TLCUE

Excl
TLCAN, TLCUE

No aplica

TLCAN, TLCUE

Ex TLCAN, TLCUE

Excl

RESTRICCIONES
Autorizacion

CICOPLAFEST
Certificado Fitosanitario

e inspeccion SAGARPA
No aplica

No aplica

Certificado fitosanitario x

NOM o HRF.
Certificado fitosanitario x

NOM o HRF. Ex. con

certificado de cupo

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)



PRODUCTO
Sulfato de amonio

Sulfato de cobalto

Sulfato de cobre

Sulfato de cobre
Sulfato de Magnesio
Sulfato de Manganeso
Sulfato de potasio
Sulfato de Zinc
Sulfato doble de
potasio y magnesio

Sulfato ferroso

Sustituto de leche

Trigo cristalino

FRACCION
31022101

28332999

28332501

28332999

28332101

38249014

31043099

28332601

31049099

28332902

29099008

10011001

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TEXTO
Sulfato de amonio

Los demas sulfatos:/los demas/los
demas

Los demas sultatos/de cobre/de cobre
excepto lo comprendido en la fraccion
28332502

Los demas sulfatos:/los demas/los
demas

Sulfatos; alumbres; peroxosulfatos
(persulfatos). / de magnesio

Sulfato de manganeso, con un contenido

inferior o igual al 25% de otros sulfatos.
Sulfato de potasio/los demas
- Los demas sulfatos:/de cinc

Abonos minerales o quimicos
potasicos/los demas/los demas

Sulfato ferroso anhidro, grado
farmacéutico

Sustituto de leche para becerros a base
de caseina, leche en polvo, grasa
animal, lecitina de soya, vitaminas,
minerales y antibioticos, excepto lo

comprendido en las fracciones
22N0Q AN 1N v 22NAQ AN 11
Trigo durum (Triticum durum, Amber

durum o trigo cristalino).

IGI
Ex

10

10

10

10

Ex

Ex

10

Ex

10

10

67

IVA
Ex

15

15

15

15

15

Ex

15

Ex

15

Ex

Ex

TLC
TLCAN, TLCUE

Ex TLCAN 1%
TLCUE
Ex TLCAN 3%

TLCUE
TLCAN, TLCUE

Ex TLCAN 1%

TLCUE
No aplica

No aplica

Ex TLCAN 3%
TLCUE

No aplica
TLCAN, TLCUE

Ex TLCAN TLCUE

Excl.
Ex TLCAN TLCUE

Excl.

RESTRICCIONES
Procedente EEUU aplica

cuota compensatoria de
57.91% Requiere

PROSEC
Transito ferroviario
regulado
No aplica

Transito ferroviario
regulado
No aplica

No aplica

No aplica
No aplica

No aplica
No aplica

Certificado Fitosanitario
e inspeccion SAGARPA.
Inspeccion en puntos de
verificacion

Certificado fitosanitario x

NOM o HRF. 10.5% con
certificado de cupo



PRODUCTO

FRACCION

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TEXTO

IGI

IVA

TLC

RESTRICCIONES

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toéxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)

Trigo duro

Urea

Vitamina A

Vitamina B1

Vitamina B12
Vitamina B2

Vitamina B2 < 500,000
Ul

Vitamina B3

Vitamina B5

Vitamina B6

Vitamina C

10019001

29242104
29362101
29362299
26362601
29362399

29362302

29362499

29362499

26362599

29362701

Trigo comun (Triticum aestivum o trigo

duro).
N',N'-Dimetil-N-(3-cloro-4-metilfenil)
urea.

Vitaminas A y sus derivados en polvo.
Vitamina B1 y sus derivados

Vitamina B12 ; las demas cobalaminas.

Vitamina B2 y sus derivados /los demas

Vitamina B2 en concentraciones
inferiores o iguales a 500,000 U.I. por
gramo.

Acido D- o DL-pantoténico (vitamina B3
o vitamina B5) y sus derivados. /los
demas

Acido D- o DL-pantoténico (vitamina B3
o vitamina B5) y sus derivados. /los
demas

Vitamina B6 y sus derivados. /los demas

Vitamina C (Acido ascorbico) y sus
sales.

67

10

Ex

10
15

Ex

10

10

10

Ex

Ex

15
15
15
15
15

15

15

15

15

15

Ex TLCAN TLCUE

Excl.
TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE
TLCAN, TLCUE
Ex TLCAN 3%
TLCUE

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

Certificado fitosanitario x
NOM o HRF. Ex. con
certificado de cupo
Autorizacion
CICOPLAFEST

No aplica

No aplica

208.8% cuota
compensatoria de China
No aplica

No aplica

No aplica

No aplica

No aplica

No aplica

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toéxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)



PRODUCTO FRACCION
Vitamina C, derivados 29362799

Vitamina D2 > 500,000 29362907
ul

Vitamina D3 29362905
Vitamina E 29362801
Vitamina H 29362906
Vitaminas (otras) 29362999

ANEXO Il

CATALOGO DE FRACCIONES ARANCELARIAS

TEXTO
Vitamina C y sus derivados. /los demas

Vitamina D2, en concentraciones
superiores a 500,000 U.I. por gramo.
Vitamina D3.

Vitamina E y sus derivados en polvo.
Vitamina H (Biotina).

Las demas vitaminas y sus derivados. /
los demas

IGI
10

Ex

15
Ex
Ex
10

IVA
15

15

15
15
15
15

TLC
TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE

TLCAN, TLCUE
TLCAN, TLCUE
TLCAN, TLCUE
TLCAN, TLCUE

RESTRICCIONES
No aplica

No aplica

No aplica
No aplica
No aplica
No aplica

Donde: IGI (impuesto general de importacion), IVA (impuesto al valor agregado), TLC (tratados de libre comercio), Ex (exento), Excl.(excluido), TLCAN (Tratado de Libre
Comercio de América del Norte), TLCUE (Tratado de Libre Comercio con la Unién Europea), HRF(hoja de requisitos fitosanitarios), HRZ (hoja de requisitos zoosanitarios),
NOM (Norma Oficial Mexicana), S.S.(Secretaria de Salud), CICOPLAFEST (Comision Intersecratarial para el Control del Proceso y Uso de Plaguicidas y Sustancias Toxicas),
SAGARPA (Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion), S.E.(Secrataria de Economia), PROSEC (inscripcion en Programa Sectorial)
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