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INTRODUCCION

En la actualidad hay una nueva teoria del ciclo largo que tiene enormes implicaciones
tedricas y politicas. El punto de partida de esta nueva teoria se encuentra en los trabajos
originales de Kondratiev que ha servido como eje para integrar diversas aportaciones de
varios autores y corrientes. El mérito de este debate sobre el ciclo largo es que abre una
nueva perspectiva para el estudio del cambio histérico del capitalismo mundial y por ende
sobre las formas o modalidades de insercion de nuestros paises.

Considerando las profundas transformaciones y el radical cambio histérico que esta
viviendo el capitalismo contemporaneo, es necesario ubicar la fase de desarrollo en la que
se encuentra la economia mundial y sus factores determinantes. Por otro lado, es necesario
definir la sucesién de cambios histéricos del capitalismo mundial siguiendo la propuesta de
ciclos largos y, en tercer lugar, ubicar a la economia mexicana en dichos cambios hist6ricos
y ciclos. .

En la perspectiva de poder sefialar algunas posibles tendencias de desarrollo de la
economfa mundial y del capitalismo mexicano, la presente investigacion parte de la
hipotesis central de que aproximadamente a partir de la década de los afios noventa del
siglo XX se inicié a nivel mundial la fase ascendente de un nuevo ciclo de larga duracion (o
quinto Kondratiev) cuya base material se ubica en la difusién de la innovacién tecnologica
centrada en la microelectronica, la informatica y las telecomunicaciones. A su vez, la
economia mexicana experimenté una serie de crisis que expresaban el agotamiento del
ciclo historico anterior, en tanto que su insercién al nuevo Kondrétiev empez6 a darse de

manera titubeante desde fines de los ochenta y vemos que aun no se consolida.



En atenci6n a las consideraciones anteriores la presente investigacion se estructura
en tres capitulos. El primer capitulo esta dedicado a la parte tedrica y metodoldgica en
torno a la importancia del estudio de los ciclos de larga duracion; consideramos la
controversia acerca de los ciclos de larga duracién o de Kondrétiev, su importancia central
para la teoria marxista como parte del estudio de las fluctuaciones ciclicas en la
reproduccion del capitalismo, asi como las aportaciones de algunos de los mas importantes
tedricos del ciclo econdmico.

En este capitulo se realiza una sintesis de los puntos de vista de algunos de los mas
importantes tedricos del ciclo econémico (K. _Marx, N. Kondrétiev, L. Trotsky, J.
Schumpeter, y E. Mandel) en torno a los conceptos de ciclo y crisis, haciendo énfasis
particular en las relaciones que se establecen entre el ciclo y la reproduccién del capital.
Desde la perspectiva marxista y como condicion para ubicar las condiciones historicas y
ciclicas de su reproduccién se concibe a las crisis como fendmenos periddicos, recurrentes
e inherentes a la l6gica del desarrollo del modo de produccion capitalista; es decir como
fendmenos que constituyen expresion de los determinantes de reproduccién capitalista, y en
esa medida también como el punto de partida y el fundamento material y objetivo para el
inicio de una nueva y gran inversién de capital. Sobre esta base, a continuacién se
caracterizan las fases por las que transitan las fluctuaciones ciclicas de la economia
capitalista: la fase ascendente del ciclo, la transicion entre la parte mas alta de la fase
ascendente y el estallido de la crisis, asi como la fase descendente del ciclo o la depresién.

A partir de alli se realiza un analisis comparativo entre los factores determinantes
de los ciclos cortos y los ciclos de larga duracion (con sus respectivas fases periddicas). Al
dar este paso ya estamos en condiciones de integrar las aportaciones mas importantes a las

que hicimos referencia (Kondrétiev, Trotsky y Mandel) como lo que identificamos como



nueva teoria tecnoldgica del ciclo largo originada en Schumpeter y en la que destaca la obra
de Carlota Pérez. Partiremos de la aportacion original de Kondratiev para la ubicacién tanto
de los factores determinantes de los ciclos de larga duracién, como de la metodologia que
propone para la elaboracién de su propuesta de periodizacién de los ciclos largos de la
economia mundial a partir de 1780. Continuamos con Trotsky y la ubicacion de los factores
que desde su punto de vista son los determinantes de las tendencias de la evolucion
capitalista a partir de 1781. Y finalmente pasamos a revisar la propuesta metodolégica de
Mandel para la ubicacién de los factores determinantes de las distintas fases de los ciclos de
larga duracién de la economia mundial, asi como su propuesta de periodizacion de la
economia mundial a partir de 1793. En seguida se pasan a revisar —dentro de las
aportaciones no marxistas al estudio del ciclo largo- las propuestas metodolégicas de
Schumpeter y su desarrollo posterior por Pérez.

Sobre la base de estas consideraciones tedricas y metodoldgicas, en el capitulo
segundo pasamos a ubicar los dos tltimos ciclos de larga duracién y algunas de las
transformaciones mas importantes que se han registrado en el capitalismo contemporaneo:
el cuarto Kondratiev ligado al paradigma fordista; y el quinto Kondratiev ligado a la
microelectronica y la tecnologia de la informacion, asi como la consecuente
reestructuracién de la economia mundial y el establecimiento de la reforma neoliberal a
partir de la década de los afios noventa del siglo pasado.

En este capitulo se analizan las bases productivas y tecnoldgicas del cuarto
Kondratiev y el fordismo keynesiano desde la perspectiva de su periodo terminal a fines de
los afios sesenta y principios de los setenta, para pasar a continuacion a la caracterizacién
del emergente paradigma de la manufactura flexible que es la base material del quinto

Kondratiev.



El paradigma de la manufactura o produccién flexible se concibe como la ruptura
de la rigidez que caracterizaba a la produccién de masas del fordismo, a partir tanto de
formas novedosas de organizacién, como a través de la aplicacion de la tecnologia
informatica. La manufactura flexible lleva a una fragmentacién o descentralizacion de los
procesos productivos tanto de tipo empresarial como funcional, que trae aparejadas
repercusiones en el espacio y en la organizacién econdmica. Podemos hablar de una
modalidad de empresa descentralizada, de redes de empresas y de encadenamientos
productivos regionales y mundiales. Estas formas mas avanzadas de organizacion han
permitido una creciente integracion mundial de la produccion, asi como la conformacion de
nuevas industrias lideres en las que se aplica la tecnologia de la informacién y la
comunicacion. Entre esas nuevas ramas industriales se encuentra por supuesto la
microelectronica, la computacion y las telecomunicaciones asi como el desarrollo de
nuevos materiales.

La transicién hacia este paradigma de la manufactura o produccion flexible implico
una impresionante transformacion cuantitativa y cualitativa en el desarrollo de la ciencia y
la tecnologia para la solucién de los graves problemas de crisis y de rentabilidad del capital,
asf como la adopcién por parte del mercado mundial de una nueva configuracion espacial.

Pero los efectos revolucionarios del nuevo paradigma y su impacto en los
encadenamientos productivos, en la reestructuraciéon y recuperacion de la economia
mundial, y en la conformacién de los espacios productivos mundiales, han sido de una
magnitud tal que a partir sobre todo de la década de los afios noventa la economia mundial
abri6 una nueva onda larga ascendente o quinto Kondréitiev. La nueva onda larga

ascendente ha posibilitado a su vez la superacién del contexto recesivo, del estancamiento,



y la desarticulacién que prevalecieron sobre todo entre la segunda mitad de los setenta y
mediados de los ochenta.

Asi, la difusién mundial del nuevo paradigma ha traido importantes modificaciones
no tan solo en el mercado mundial de capitales y en el sistema financiero internacional, asi
como un crecimiento explosivo de la competencia internacional, sino también un gran
desarrollo de las grandes empresas transnacionales, una mayor afluencia de inversion
extranjera directa hacia los paises en desarrollo con potencial productivo, un crecimiento en
el dinamismo econémico y comercial de todo un conjunto de paises emergentes, asi como a
la configuracién de nuevas relaciones espaciales, lo que se conoce como la globalizacion de
la economia mundial.

Ubicado y caracterizado este nuevo contexto mundial, a continuacién y como parte
del capitulo Il, se pasa a realizar un analisis comparativo de las experiencias de integracion
de Asia Oriental y de América Latina. Ambas experiencias representan modalidades
divergentes de integracion al nuevo paradigma. Los paises de Asia Oriental tuvieron una
exitosa integracion a la economia mundial para convertirse en exportadores dinamicos y
receptores de inversion extranjera. Por otra parte, se consideran los obsticulos que
enfrentaron los paises mas representativos de América Latina para una asimilacién exitosa
de los benefictos derivados del nuevo paradigma, obsticulos que empezaron a ser
parcialmente superados hasta muy entrada la década de los afios noventa.

Para terminar este capitulo, finalmente se dedica un apartado para la realizacion de
una breve caracterizacion de la reforma neoliberal derivada del triunfo de la ortodoxia
neocldsica en el contexto de la apertura del periodo de transicion a partir de la instauracion

del quinto Kondrétiev.



Ubicados los rasgos mas caracteristicos del nuevo entorno mundial, en el capitulo
tercero pasamos al desarrollo de un intento de periodizacion del desarrollo econémico de
México en la perspectiva de la teoria de los ciclos de larga duracién. En este capitulo
ponemos énfasis en tres aspectos centrales: la modalidad de desarrollo que adopt6 el
capitalismo mexicano durante el auge de posguerra en un contexto internacional signado
por el predominio del paradigma fordista; la apertura de un periodo de crisis recurrentes de
la economia mexicana en un contexto mundial marcado por el predominio de una onda
mundial descendente; y finalmente, el proceso de reestructuracion del capitalismo en
México y su creciente integraciéon a la economia norteamericana, en un contexto de
predominio de una fase ascendente de un nuevo ciclo de larga duracién.

En este capitulo se revisan las caracteristicas mas importantes que asumié el
capitalismo mexicano durante la fase expansiva del ciclo correspondiente al auge
economico de la posguerra o cuarto Kondrétiev. Durante esta fase la industrializacion fue
basicamente para el mercado interno con participacion creciente de la inversion extranjera
(que se orientd hacia la industria manufacturera posibilitando una mayor asimilacién del
conocimiento tecnoldgico) y creciente intervencion del Estado. Para nuestros objetivos es
importante caracterizar el paradigma de la industrializacion sustitutiva de importaciones
(1Sl). Mediante la ISI México siguié exportando productos primarios, pero comenzd a
establecer una base industrial y a depender de la importacion de medios de produccion
necesarios para la fabricacion interna de bienes de consumo. Gradualmente la economia
mexicana se fue convirtiendo en una economia productora de medios de produccion y
exportadora de productos manufacturados, definiéndose asi como una incipiente potencia
regional dentro de la nueva divisién internacional del trabajo. Con el establecimiento de la

nueva division internacional del trabajo la economia mexicana asiste a una transicién y



cambio en la modalidad de desarrollo capitalista que implicard importantes
transformaciones en la estructura productiva del pais y en las formas de intervencion del
Estado, convirtiéndose asi en uno de los paises mas importantes de la periferia capitalista.

Con las crisis mundiales de 1974-1975 y 1980-1982 la economia mundial entra en
un periodo de gran inestabilidad, iniciandose una fase descendente del ciclo de larga
duracién, y abriéndose todo un perfodo de transicion y de oportunidades para el inicio de la
reforma macroeconémica y el cambio estructural en la economia mexicana que se
concretard a partir de fines de los afios ochenta.

Asi, el comienzo de la reorganizacion econémica en México y su integracion a la
economia norteamericana a partir del establecimiento del Tratado de Libre Comercio y el
fortalecimiento de la economia de exportacion, se constituyen en las vias de integracion al
quinto Kondrétiev. México empieza a disfrutar de condiciones de crecimiento muy
favorables en la medida que la economia de EEUU es el epicentro de la fase informatica de
la revolucidn tecnoldgica. Pero esas ventajas no pueden ser permanentes 'y México tendra

tarde o temprano que concluir su proceso de reestructuracion capitalista.




















































































CAPITULO II

EL CICLO LARGO Y LAS TRANSFORMACIONES DEL CAPITALISMO

CONTEMPORANEO

1. El cuarto Kondritiev y el fordismo keynesiano.
1.1 Ubicacién.

Aproximadamente hacia fines de la década de los afios sesenta tiende a agotarse la onda
larga expansiva o cuarto Kondratiev con lo cual se abre la puerta a un cambio histérico en
la estructura y dindmica del sistema mundial del capitalismo. Vamos a analizar a
continuacion las bases productivas y tecnoldgicas del cuarto Kondritiev desde la
perspectiva de su periodo terminal, esto es, fines de los sesenta-principios de los setenta.
A continuacién nos centraremos en la revolucién tecnolégica y en el emergente
paradigma de la manufactura flexible que es la base material del quinto Kondratiev.

El paradigma fordista de organizacion de la producciéon construido
fundamentalmente a partir de la experiencia norteamericana en industrias tales ‘como
automotriz, metalmecanica, petroquimica, y la aeroniutica, entre otras, se basé en un
conjunto de principios técnico-organizativos y de gestion micro y macroeconémicos que
se perfilaron tentativamente desde principios del siglo XX, pero se fueron consolidando
en las siguientes décadas. Sus rasgos pueden sintetizarse asi (véase Rivera, 2000):

Sistema técnico y de organizacion de la produccién: la produccién se organiza en
volimenes masivos de productos indiferenciados. La masificacion se apoya en una
organizacion que favorece la velocidad de la produccién, la simplificacién de la

organizacién y gestion productiva y la simplificacién del prototipo del producto. Al lado
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de la cadena de montaje se introduce la administracién cientifica con el fin de cumplir
esos objetivos cuantitativos y cualitativos. El sistema técnico comprende un sistema de
maquinas de uso especializado amortizable en series largas; la mano de obra es
descalificada o de baja calificacion que ejecuta operaciones simples y repetitivas. La
gestion, el disefio y la concepcién del proceso estan en manos de la gerencia, delimitando
el trabajo intelectual del manual y la gestién de la ejecucion.

Estructura de la empresa: el modelo ideal de la empresa fordista es la corporacién
multidivisiona! integrada verticalmente, tal como la analiz6 Chandler. La mano visible
actia internalizando en la empresa diversas operaciones que se encontraban previamente
dispersas o implicitas: disefio, manufactura, distribucion, financiamiento, publicidad,
venlas, etc. La organizacién empresarial implica un alto grado de jerarquizacién y mas
tarde de burocratizacion que hizo lenta la respuesta de la empresa a los cambios en el
mercado.

Gestion empresarial: la estrategia de la empresa se orienta a copar el mercado ya que la
rentabilidad estad condicionada a la realizacion de un alto volumen de produccién
(intensidad de escala). De esta tendencia surge la cartelizacién y la formacién de acuerdos
para controlar la oferta e influir sobre los precios. Debido a la tendencia anterior, los
mercados fordistas son oligopolicos.

Gestion gubernamental: Desde el punto de vista de la gestién estatal este paradigma se
caracterizd por la creciente intervencion del Estado en la economia a partir de la
incorporacién de los principios keynesianos de organizacion y gestién general de la
economia (imperativo impuesto por la dislocacién del mercado mundial registrada durante
el periodo de entreguerras, dislocacion signada tanto por las guerras mundiales de 1914-

1918 y 1939-1945, como por la crisis mundial de 1929 y la depresién mundial de los afios

36



treinta); el crecimiento concomitante del gasto pablico relacionado con la gestion
keynesiana de la demanda; y su papel creciente en la reproduccion del capital y la fuerza
de trabajo que dio origen al Estado del Bienestar (gasto publico deficitario, ampliacion de
la seguridad social, establecimiento de la escala mdvil de salarios, etc.) (Gamble y

Walton, 1980: 31, 41, 52-55 y 68-70; Dabat, 1993: 17; Rivera, 2000: 106).

1.2 La onda larga expansiva de la produccion de masas del fordismo.

Fue este paradigma fordista-keynesiano de organizacion de la produccién y de gestion
estatal de la economia el que a partir de los afios cincuenta se constituyd en la base
material que posibilitd la comGnmente conocida edad de oro o “boom” de posguerra. La
duracién del auge de posguerra se estima en poco més de 20 afios, toda vez que la
reconstruccién posbélica acortd el periodo y las primeras manifestaciones de
sobreacumulacién en las industrias metalmecanicas a fines de los sesenta presagiaban la
inflexion de la onda descendente.

Pero aproximadamente para fines de la década de los afios sesenta se empiezan a
presentar un conjunto de manifestaciones que expresan el agotamiento del predominio de
dicho paradigma. Las principales fuerzas actuantes son las dos siguientes: a) disminucion
del crecimiento econdmico por desaceleracion de la productividad, b) disminucién de la
rentabilidad del capital a partir del aumento del costo de las materias primas y de la fuerza
de trabajo (en cuanto al crecimiento econdmico, véase el comportamiento del PIB
mundial a fines de la década de los affos sesenta y la primera mitad de la década de los
afios setenta en el Cuadro 1 y su respectiva Gréfica).

La inhibicion de la competencia capitalista a partir de los obstaculos progresivos a

la innovacién es un factor que mind los sustentos de este paradigma. De acuerdo a los
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estudios de innovacion el sistema fordista habia agotado su capacidad para mejorar el
sistema productivo, debido a la madurez de los sistemas en los que se sustentaba . Este
proceso elimind innovaciones radicales y fue haciendo mas lenta la progresién de las
innovaciones incrementales. Los efectos paralizantes de la maduracion y su efecto en la
innovacion tecnoldgica se acrecienta debido al trastocamiento de la estabilidad
macroecondmica caracteristica de los afios setenta. La politica expansionista a nivel fiscal
comin entre los gobiernos del mundo activd la inflacion. Bajo el efecto de estas
tendencias adversas se expresa no tan sélo el fin del paradigma fordista, sino también, el
fin del régimen de “economia mixta”, del “boom” de posguerra y acotamiento del Estado
Benefactor (Rivera, 2000: 31, 102-104, 106-113,). En los afios setenta se centra la fase
recesiva de larga duracion que equivale a la profundizacion de la crisis estructural y de
regulacion y gestion estatal de la economia fordista a nivel mundial (ver Cuadro y
Gréfica 1). Siendo una crisis asociada al agotamiento de un régimen de acumulacién —al
decir de los regulacionistas- castiga con mayor severidad a EEUU en tanto que exceptiia a
Japén y a los que serdn mads tarde los Tigres asiaticos (Dosi, 1991: 177; Gamble y Walton,
1980: 31, 70 y 124).

Desde cierta perspectiva, esta crisis del paradigma fordista de organizacion de la
produccién que revienta con la crisis mundial de 1974-1975 es concebida por Holloway
como una ruptura de un patron de dominacion que habia permanecido relativamente
estable a lo largo del “boom” de posguerra. Podemos concebirla igualmente como una
crisis econdmica cuya esencia se encuentra en el quiebre de dicho patrén de dominacion
imperante agudizada por la disminucion de la rentabilidad del capital. Es asimismo, una
crisis en la relacion de dominacion del capital sobre el trabajo y en la relacion que se

establece entre las funciones de direccion y de ejecucion del proceso de trabajo. En esa
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perspectiva Coriat concibe a la crisis del taylorismo y del fordismo como crisis de formas
histéricas de dominacién sobre el trabajo; y Boyer caracteriza a la misma como una
interrupcion en la reproduccién del sistema que se habia sustentado sobre ciertas formas
de explotacién del trabajo (Holloway, 1987: 32, 33 y 40; Gilly y Hemandez, 1986: 76 y
7).

Una de las explicaciones del agotamiento del fordismo lo constituye la elevacion
de los costos fijos y los problemas de calidad en la produccion derivados del uso de
maquinaria especializada y los consecuentes problemas de la maximizacion de suuso y
masificacion y estandarizacién de la produccion. Hemos visto que existieron problemas
de gestion centralizada de la demanda, derivada de la puesta en practica de las politicas
nacionales de regulacién del capitalismo, de politicas de corte keynesiana de
alargamiento del ciclo econdmico, y de politicas industriales de gestion competitiva y
de maximizaci6n de la capacidad productiva; politicas que si bien garantizaron la apertura
de un periodo de crecimiento y estabilidad con elevacién de los niveles de inversion,
consumo y empleo, asi como el establecimiento de altos niveles de intemacionalizacion
del capital; fueron politicas que a largo plazo redundaron en la generacidn de practicas
oligopdlicas por inhibicion de la competencia y del progreso tecnoldgico, presiones
inflacionarias, desvalorizaciéon del capital dinero, tensiones sociales, estancamiento
economico, asi como la negacién del equilibrio “automatico™ del capitalismo (Gamble y
Walton, 1980: 52-55).

De otra parte, la quiebra del paradigma fordista-keynesiano, caracterizado en los
paises en desarrollo por el surgimiento y desarrollo de un sector industrial exportador de
productos intensivos en mano de obra, obedece tanto a la pérdida de la capacidad de

gestion estatal, como a la rebelion de la derecha que llevard mas tarde al triunfo de la
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politica neoliberal (y el consecuente establecimiento de los famosos planes de choque a
fines de la década de los afios setenta, preludio de la privatizacién). EI marco nacionalista
del fordismo queda obsoleto a medida que se profundiza la integracion internacional de la
produccién que de hecho constituird uno de los principales soportes del nuevo paradigma

(Gilly y Hernéndez, 1986: 80-81; Boyer, 1984: 40).

2. Las bases del quinto Kondritiev. El periodo de transicion y la reestructuraciéon
capitalista.

A partir de fines de la década de los afios sesenta ante el agotamiento del paradigma
fordista de organizacion de la produccion y de regulacion y gestion estatal de la economia,
empieza a predominar tendencialmente el paradigma de la manufactura o produccién
flexible que implica la integracion de las tecnologias de la informacion (las
telecomunicaciones, la informatica y la microelectronica) y los principios japoneses de
organizacién de la produccion (empefio en la calidad total e incorporacion en los procesos
de disefio y trabajo de contenidos cientificos de la produccién) (Rivera, 2000: 41;
Watanabe, 1987: 55; Katz, 1998: 72-74).

El paradigma de la manufactura o produccion flexible se concibe como la
superacion de los imperativos de la produccién de masas y su rigidez de operacién y
relacion con el mercado. Se desverticaliza la produccién y se impone la llamada
especializacion flexible basada en empresas de menor tamaiio. Las grandes corporaciones
multinacionales superan la extincion gracias a que se adaptan al nuevo paradigma al
organizarse en redes y operar como coordinadores u organizadores de multitud de
empresas dispersas internacionalmente. Por ende la organizacién empresarial mundial esta

cada vez mas integrada y vinculada por medio de encadenamientos productivos que
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permiten abatir costos y desarrollar una estrategia de abastecimiento global (Rivera, 2000:
24,28, 45-50, 82, 87, 94-97).

La aplicacion de la tecnologia de la informacion al nuevo paradigma tecnolégico
se expreso en un conjunto de transformaciones productivas entre las cuales cabe destacar
las siguientes: 1) la microelectronica, como eje del proceso de cambio revolucionario de A
la tecnologia, se convierte en la base para procesar informacion y establecer un nuevo
sistema de comunicacién productiva; 2) el procesamiento de informacién se centraliza por
medio de los sistemas de cOmputo que empiezan a transformar todas las actividades
econémicas; 3) el desarrollo de la informética, cuyo eje es el software computacional,
permite integrar los sistemas de almacenamiento y procesamiento de informacién a los
bancos de datos y a los sistemas de produccion industrial y de servicios. La confluencia
posterior entre las innovaciones mencionadas, las telecomunicaciones y la tecnologia
digital, sientan las bases de un nuevo patrén industrial que sustituye al que se estructur6
entorno a la industria quimica y metalmecénica.

A partir de rqediados de los ochenta la constitucién de redes de computadoras bajo
el modelo cliente-servidor da lugar a un nuevo sistema de comunicacién mundial que
modifica los modos de vida y la reproduccién social. Los sistemas CAD/CAM brindan
una mayor flexibilidad de! equipo fijo instalado de acuerdo a los requerimientos
cambiantes de modelos y disefios, 1o que a su vez posibilité la produccion de series
menores, la diversidad en los niveles de diferenciacion del producto, asi como una mayor
calidad de la produccién y la reaparicion de la produccién en masa combinada con la
economia de variedad. El arribo masivo de maquinaria programable y de la informdtica
posibilitd una importante disminucién de costos a partir de la disminucion de inventarios

y de errores registrados en el proceso de trabajo, asi como por el aumento en la calidad de
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la produccidn; asimismo indujo un elevamiento en los niveles de calificacién de la fuerza
de trabajo. El mayor peso de la fuerza de trabajo polivalente aunada a la creciente
importancia del personal de planta, de mantenimiento, de los técnicos de produccion, de
los ingenieros, y de todo aquel personal que tiene que ver con funciones de laboratorio, de
diseiio y de investigacion y desarrollo transformé el perfil laboral tanto vertical como
horizontalmente (Hikino y Amsden, 1995: 15-20).

Otras repercusiones complementarias se encuentran en : a) una disminucién de los
componentes electromecdnicos en el proceso de produccion; b) la disminucién de las
fases del proceso de trabajo; ¢) mayores incentivos para la innovacion y la competencia
tecnoldgica; d) una mayor integracion horizontal de la produccién asociada a una gestion
empresarial mas eficiente; e) asi como un conjunto mas de nuevas modificaciones que se
establecieron en las relaciones entre el trabajo de ejecucion (realizado por una fuerza de
trabajo cada vez mas polivalente)'* y el trabajo de direccion; modificaciones que tienen
que ver con cambios verdaderamente significativos en las condiciones de vida y de trabajo
que redundaron en sustanciales aumentos en la productividad de la fuerza laboral
(Buitelaar y Mertens, 1993: 61-62).

La sustitucion de la automatizacion rigida —“sustentada en principios mecanicos,
hidraulicos, eléctricos o neumaticos”- y de la organizacion del proceso de trabajo a partir
de la cadena de montaje propia del paradigma fordista, por la automatizacion flexible y la

organizacion del proceso de trabajo a partir de la gestiobn computarizada y el

" En una perspectiva diferente, para Holloway una fuerza de trabajo cada vez mas polivalente, o su
flexibilidad, significa esencialmente “la remocién de barreras al derecho de la empresa de decir a los
trabajadores qué hacer, dénde hacerlo y a qué ritmo. Los obreros ya no deben insistir en definiciones de
tareas: deben ser lo suficientemente “ flexibles™ como para moverse de una tarea a otra™ (J. Holloway, 1987:
36).
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establecimiento de circulos de autocontrol de calidad,' no tan s6lo implicé el pasaje de la
produccion de grandes series estandarizadas a la produccion de series reprogramables,
sino también, una importante transformacion cualitativa en cuanto a la eficiencia de la
produccion apoyada en el fraccionamiento y relocalizacion de las distintas etapas de los
procesos productivos (Holloway, 1987: 37-39, 41, 45 y 46; Watanabe, 1987: 51).
Igualmente, la instauracién del nuevo paradigma implicé la rapida obsolescencia tanto de
grandes masas de capital fijo, como de un sinnimero de destrezas laborales y
conocimientos adquiridos durante el predominio del paradigma asociado al fordismo y la
produccion en masa (Pérez, 1986: 48).

Una de las caracteristicas mas importantes propias de la reconversion industrial
asociada al nuevo paradigma sera la incorporacion de las innovaciones en las industrias
maduras del fordismo que de este modo se rejuvenecen (caso de la industria automotriz,
magquinas herramientas y confeccion, ver Castells, 2001-1I). De este modo las industrias
rejuvenecidas se incorporan al nuevo paradigma encabezado por la microelectrénica y la
informatica, se intensifican el uso de nuevos materiales como la fibra Optica, el diamante
sintético, el nitrogeno, el titanio, el silicio, etc. (Dabat y Rivera, 1987: 65 y 66).

Pero se considera que es sobre todo a.panir de la década de los afios noventa -con
la computacién universal y su extensién a la fabrica, el hogar y la oficina- que se
reconfigura el espacio mundial, se consolida el nuevo paradigma tecnoecondémico y

parece despegar la nueva onda larga ascendente, o sea, el quinto Kondratiev.

!* “La nueva forma organizacional consiste en la constitucién de pequefios grupos de trabajadores de una
misma area para ubicar, analizar y resolver diversos tipos de problemas relativos a su trabajo, dentro de una
perspectiva que pretende combinar las tareas de produccién propiamente dicha, con las de planeacién (a un
nivel limitado e inmediato), control de calidad y mantenimiento del equipo, y —eventualmente- con la rotacién
concertada de los trabajadores en distintos puestos de trabajo” (A. Dabat y Miguel! A. Rivera, 1988: 16).
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3. Reestructuracién y recuperacién de la economia mundial en los aiios noventa.

La conversion de la revolucion tecnoldgica asociada a la microelectrénica y la
informatica en nueva revolucion productiva a partir de la década de los afios ochenta -pero
sobre todo a partir de la década de los afios noventa- ha generado un conjunto de
profundos cambios y transformaciones en la estructura productiva de la economia mundial
y en su dindmica. Existen dos maneras de conceptualizar el proceso anterior, por un lado
desde el punto de vista de la estructura da origen a un nuevo patrén industrial; y por el
lado de la dinamica capitalista, al ascenso de una nueva onda larga (Dosi, 1991: 177;
Kuwayama, 1992: 10).

La instauracion y despliegue del nuevo paradigma y la apertura de la nueva onda
larga ascendente exige la superacion de la onda descendente de largo plazo que tiene su
epicentro en la crisis mundial de 1974-1975 y su extension a 1980-1982. Las
perturbaciones ciclicas posteriores como la de 1990-1994 (véase el Cuadro y la Grafica I)
tienen ya el emblema del nuevo paradigma y no responden propiamente a la vieja
configuracion tecno-productiva que ha quedado superada. En este sentido, la ubicacion del
nuevo paradigma implica la gradual superacion del contexto recesivo, del estancamiento y
del ciclo econdmico internacional centrado en las industrias maduras. Ahora se conforma
un nuevo ciclo centrado en la llamada nueva economia y en la especulacion basada en las
acciones tecnologicas.

El surgimiento del nuevo paradigma se da en un contexto caracterizado por las
nuevas modificaciones en el mercado mundial de capitales y los nuevos cambios en el
sistema financiero internacional. El nuevo sistema financiero internacional se encuentra
caracterizado por cambios en su base técnica; en sus intermediarios y en sus instrumentos

de crédito; la creciente computarizacién de las operaciones financieras; la recurrencia a
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los mercados bursatiles para la obtencién del crédito de nuevas fuentes y con nuevos
instrumentos; el impetuoso crecimiento de la inversion de cartera (véase particularmente
el impresionante crecimiento de ésta a partir de 1976 y luego a partir de 1991 en el
Cuadro 5 y su correspondiente Gréfica); la tendencia de los mercados financieros
nacionales a su unificacion; la inusitada especulacién cambiaria; la modificacion de las
relaciones existentes entre el sistema de crédito, las instituciones estatales nacionales y los
organismos financieros internacionales; asi como la creciente importancia para el
financiamiento de entidades financieras no bancarias como las compafiias de seguros y los
fondos de pensiones e inversiones (Kuwayama, 1992: 20-21; Rivera, 2000: 88-92, 97).

Pero, igualmente, el nuevo paradigma de la manufactura o produccién flexible se
ubica en un contexto internacional signado por un importante crecimiento en el
dinamismo econémico y comercial de un grupo de paises de reciente industrializacion que
pasa a ser rebautizado como mercados o economias emergentes (y el crecimiento del
comercio intraregional al interior de los mismos), asi como la creciente apertura externa,
la reestructuracién econdémica y la relocalizacién industrial hacia algunas de las mas
importantes de esas economias (Buitelaar y Mertens, 1993: 52).

La afirmaci6n definitiva del nuevo paradigma que estd en marcha deja un conjunto
de lecciones que atafien al marco institucional y sociopolitico. Entre las mads
sobresalientes de esas lecciones de la consolidacion del nuevo paradigma estin las
siguientes:

1. El impulso al desarrollo de la ciencia y la tecnologia como posibilidad para la
solucidn de los problemas de crisis y de rentabilidad del capital.
2. La adecuacion de los nuevos requerimientos de la produccién a un marco

institucional que posibilite el aprovechamiento de los beneficios del nuevo paradigma y la

45



apertura de vias alternativas de desarrollo. La existencia de vias alternativas depende de la
interrelacién de factores objetivos y subjetivos propios de cada especificidad nacional
entre los cuales se encuentran la evolucién de la lucha de clases y la correlacién de
fuerzas tanto entre las clases como al interior de las clases mismas, las necesidades
productivas nacionales y la capacidad colectiva para la solucion de las crisis de transicion.
A su vei, este nuevo marco institucional debe estar destinado a garantizar la resolucion de
cuando menos tres requerimientos basicos: a) garantizar la estabilidad que permita un
mayor dinamismo en la acumulaciéon de capital; b) regular los mecanismos
concurrenciales para que se posibi|i_te un 6ptimo desarrollo de las fuerzas productivas, una
libre movilidad del capital, asi como eliminar agudos procesos de concentracién,
centralizacion y monopolizacién que puedan implicar la destruccion de capital; c)
necesidad de garantizar el funcionamiento del sistema a largo plazo que permita la
sustentabilidad de las fuerzas del mercado, la asignacién eficiente de recursos y la
neutralizacién de las fuerzas autodestructivas inherentes al desarrollo del capital (Rivera,
2000: 15-16, 29-30; Pérez, 1986: 54 y 57).

Desde el punto de vista espacial, la nueva configuracion del capitalismo a nivel
intemacional no garantiza en lo inmediato posibilidades de un desarrollo nacional
auténomo e integrado exitosamente al mercado mundial. Para ello se requiere la
asimilacién de las innovaciones centrales, el aprendizaje tecnolégico y una refundacion
estatal que garantice la coordinacion de los agentes productivos. Recordemos que esta
nueva configuracion del espacio mundial se ha expresado tanto en una mayor influencia
del mercado mundial sobre los diferentes paises, como en una mayor especializacion
intemacional tendiente a la disminucion de costos y el aumento en la variedad y la

rentabilidad. La modificacién de la estructura espacial en los polos y centros de
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desarrollo, asi como el desplazamiento de las relaciones de hegemonia entre los paises y
la disminucidn progresiva de la capacidad de regulacién estatal derivada de la creciente
competencia a nivel mundial, requieren también instancias de gobernabilidad
internacional (Pérez, 1996: 349; Rivera, 2000: 10, 26, 78).

La dinamizacion del espacio mundial (a partir del nuevo impulso al desarrollo de
las fuerzas productivas, la maduracion y la internacionalizacion del sistema) se ha
expresado en la formacién de acuerdos regionales supranacionales; el espectacular
crecimiento de la circulacién internacional de capitales; la transferencia de capacidades
productivas; asi como en el aumento en la inversion extranjera directa (véanse los
Cuadros y Graficas 4 y 4.1) hacia los paises en desarrollo con gran potencial productivo
(Hikino y Amsden, 1995: 3). De esta manera, el creciente proceso de internacionalizacion
del capital vinculado al desarrollo de las grandes empresas transnacionales, asi como el
impetuoso desarrollo interno del capitalismo en los principales paises en desarrollo a
partir de mediados de la década de los aflos sesenta, no tan sélo posibilité que estos paises
se transformaran en potencias exportadoras de productos industriales, sino también, una
creciente tendencia hacia una mayor participacion de los mismos dentro del mercado
mundial de productos manufacturados y, consecuentemente, una tendencia creciente hacia
la ampliacion del comercio entre los mismos paises en desarrollo. El comercio creciente
entre el mundo en desarrollo los flevé a la posterior conformacion de nuevos bloques o
espacios regionales de libre comercio nucleados alrededor de algunos de los mas
importantes de estos paises en desarrollo (Dabat y Rivera, 1987: 77-81).

Paralelamente, la gran dinamizacion del espacio mundial también se ha expresado
en el crecimiento explosivo del comercio internacional y de la produccién mundial; asi

como en el drastico crecimiento de las actividades especulativas con divisas y valores. Ha
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implicado también una importante disminucién de los costos de las transacciones
financieras internacionales. Por su parte, el establecimiento de una nueva divisiéon
internacional del trabajo a partir de la década de los affos setenta, se ha expresado en una
transformacion radical del juego de relaciones productivas, comerciales y estructurales,
signada por la creciente tendencia hacia la relocalizacién mundial de la produccion a los
paises de la periferia capitalista que tienen costos salariales comparativamente mas bajos
(Rivera, 2000: 24, 81).

Pero -sobre todo- el inusitado dinamismo registrado en el mercado mundial se ha
cristalizado en el arribo a una nueva fase de desarrollo del capitalismo a nivel mundial a
partir de la década de los afios ochenta ampliamente conocida como la globalizacién de la
economia mundial. Esta nueva fase de desarrollo es concebida por Rivera como “un salto
histérico propulsado por la aplicacion y el perfeccionamiento de una nueva tecnologia,
que al provocar una profunda transformacién estructural en la produccién estd
reconfigurando el espacio mundial” (Rivera, 2000: 9). La particularidad de esta fase
reside no tan solo en el hecho de que durante las décadas de los afios ochenta y noventa la
inversion y el comercio internacional hayan crecido a tasas superiores al crecimiento de la
produccion mundial (véase la evolucion del PIB, de las exportaciones y de las
importaciones mundiales para esos afios en los Cuadros y Graficas 1,2 y 3), sino en el
hecho de que esto se da a expensas de los diferentes espacios productivos nacionales en
un contexto en el cual los diversos estados nacionales ven enormemente disminuidas sus
capacidades para controlar o regular el conjunto de fuerzas externas provenientes de la
creciente autonomia e influencia del mercado mundial (Kuwayama, 1992: 10; Rivera,

2000: 9, 10, 26, 75, 78, 82).
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Asi, el caracter especifico de la nueva revolucion tecnoldgica; la revolucién
informatica y de las comunicaciones; la reunificacion del mercado mundial; la
reestructuracion posfordista del sistema capitalista; la ampliacion del espacio geografico
a partir de la incorporacién al mercado mundial de todo un conjunto de nuevos paises; asi
como la caida del campo socialista; son algunos de los mas importantes factores que
pueden hacer pensar que el modo de produccion capitalista ha arribado a nivel mundial a
una nueva fase de su desarrollo historico cuya base productiva estd caracterizada por el
desarrollo de la automatizacién flexible y la industria de la microelectrénica.'® Ello nos
conduce a plantear que se ha abierto un quinto Kondrétiev, asociado a las innovaciones
tecnoldgicas e institucionales en curso.

En este sentido, el incipiente desarrollo del nuevo paradigma tecno-productivo no
tan solo implico la necesidad de realizar un importante conjunto de transformaciones en
las estructuras productivas nacionales, sino también la necesidad de realizar una radical
transformacion en la correlacion de fuerzas al interior de los diversos estados nacionales.
La correlacién emergente apunta a una estrategia para el establecimiento de un marco
institucional adecuado a los nuevos requerimientos dictados por las profundas
transformaciones que se estan operando en la economia mundial.'’

Ademas de los factores mencionados, habria que destacar otros igualmente
importantes que en su conjunto fueron dando forma a la configuracion de la globalizacién
de la economia mundial, entre los cuales habria que sefialar los siguientes: la emergencia

de la crisis ecoldgica mundial; la extensién mundial de la nueva empresa transnacional y

'8 Esta nueva fase de desarrollo de la economia mundial C. Pérez la concibe como “la transicion de un
paradigma obsoleto a uno nuevo™, como “un doloroso proceso de ‘destruccién creadora’ en el plano
econdmico, asl como en el de las organizaciones y en el de las ideas™ (C. Pérez, 1996: 347 y 348).

17, La construccién de un nuevo marco institucional contemporéneo distinto del marco institucional propio del
capitalismo fordista keynesiano se justifica por la necesidad de garantizar el crecimiento, el desarrollo, la
estabilidad y la permanencia del sistema a largo plazo (R. Boyer, 1984: 40).
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el consecuente establecimiento de una nueva division internacional del trabajo; el
derrumbe del socialismo de estado; la desaparicion del estatismo y el nacionalismo
tercermundista (asociados a la Industrializacién Sustitutiva de Importaciones); la creciente
apertura externa; la integracién mundial de la produccidn; la imposicién de la reforma
neoliberal y la privatizacién de activos; asi como la creciente incorporacion al mercado
mundial de los mas importantes paises periféricos y de los paises pertenecientes al que
fuera el llamado campo socialista. Es sobre la base de estas consideraciones, que la
globalizacién de la economia mundial sintéticamente puede definirse como “la nueva
configuracion espacial de la economia y la sociedad mundial resultante del
desbordamiento de la capacidad normativa de los Estados nacionales por la
interdependencia de las nuevas relaciones comunicativas, econdmicas, ambientales,
sociales y culturales impuestas por la revolucion informatica, la unificacién geopolitica
del mundo y la reestructuracion transnacional del capitalismo” (Dabat, 2001: 39).

El pasaje a una nueva etapa no solo estd relacionada con la reestructuracion
posfordista del capitalismo a partir de la instauraciéon de un nuevo paradigma tecno-
econémico distinto que potencid a niveles inéditos la movilidad internacional del capital y
la relocalizacion mundial de activos productivos; esta relacionada también a la
conformacion de un nuevo mercado mundial de mercancias, de capitales y de fuerza de
trabajo, y -en consecuencia- a la conformacion de una unica economia mundial
(abrumadoramente regida por la fuerza y la 16gica de la produccion y la competencia
capitalistas) a partir tanto de la nueva reestructuraciéon y reunificacion del mercado
mundial -derivada de los factores mencionados en parrafos anteriores- como de la

ampliacion geografica del mercado mundial capitalista.
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En resumen, la progresiva ampliaciéon del modo de produccién capitalista y la
expansion del mismo a la gran mayoria de los paises del mundo con sus consecuentes
efectos sobre la extension de la libre movilidad del capital y del comercio internacional,
no tan s6lo han conducido a la répida integracion de importantes ramas de la produccién a
nivel mundial alrededor de los llamados encadenamientos productivos, sino también a la
emergencia de un conjunto de paises en desarrollo que se han convertido en amplios
mercados financieros y en potencias regionales exportadoras de productos

manufacturados, como es el caso de Asia Oriental.

4. La revolucion tecnoldgica y el quinto Kondratiev: la insercion de los paises en
desarrollo.

Durante el periodo de transicion, esto es, entre fines de los sesenta y los setenta, el
incipiente desarrollo del nuevo paradigma encontraba un conjunto de obstaculos entre los
cuales cabe destacar los siguientes: vigencia del paradigma ligado a la cadena de montaje
y la produccién en masa; falta de correspondencia adecuada entre el desarrollo
tecnoldgico y el marco institucional vigente; enormes fallas en la gestion y la
administracion estatal; inexistencia de un marco adecuado para la solucién de los
conflictos comerciales internacionales; insuficiencia de una fuerza de trabajo con los
niveles requeridos de calificacion; asi como la incertidumbre de los agentes productivos
asociada al cambio tecnolégico.

A partir de mediados de la década de los afios sesenta (periodo a partir del cual se
registra un impresionante desarrollo del capitalismo en los més importantes paises de
América Latina) se empiezan a presentar a nivel internacional un conjunto de condiciones

favorables para el inicio de los procesos de renovacién y transferencia internacional de
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tecnologia tales como la maduraciéon y agotamiento del paradigma fordista ya
mencionado; la emergencia de la industria de la microelectrénica; el impulso al
aprendizaje tecnoldgico derivado de las crecientes inversiones extranjeras directas; el
establecimiento de acuerdos contractuales como la subcontratacion; el desarrollo de la
manufactura y disefio propio; asf como la contratacién de técnicos extranjeros. Estos
ultimos constituyen canales de adquisicién de conocimiento tecnolégico ( Hobday, 1995:
cap. 3).

De otra parte, la posibilidad del aprendizaje tecnoldgico se vio acentuada también por
el mejoramiento en la calidad del producto y el dominio de habilidades productivas
relacionadas con la innovacion del proceso y disefio, asi como por la disponibilidad de
recursos y su destino hacia las actividades de investigacion y desarrollo en procesos y
productos (Lall, 1995). Adicionalmente a ello, para que la transferencia internacional de
tecnologia resultara exitosa era imprescindible la existencia de dos condiciones basicas: la
adecuacién de las politicas de libre mercado a las nuevas condiciones de globalizacion,
competencia e innovacion; y la existencia de un Estado cuya intervencién fuera en verdad
funcional a los requerimientos, tanto del desarrollo endégeno de las economias
nacionales, como a las tendencias objetivas de desarrollo de la economia mundial. De ahi
el imperativo al estudio de la dinamica interna y de las tendencias objetivas de un pais
para la determinacién de las formas de integracién del mismo a la economia mundial
(Buitelaar y Mertens, 1993: 66-67).

Estas consideraciones implicarian -basicamente- la puesta en practica de las siguientes
medidas de politica econdmica: a) formulacion de prioridades nacionales; b) adopcion de
incentivos hacia la inversion extranjera directa; c) desarrollo de una politica de

investigacién, desarrollo e infraestructura tecnoldgica; y d) otorgamiento de créditos
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preferenciales a los productores preocupados por el desempefio productivo y la
innovacién tecnoldgica (Buitelaar y Mertens, 1993: 66-67).

Es en estas condiciones que empieza a adquirir una gran importancia el dinamismo
econdmico y comercial de algunos de los mas importantes paises periféricos hacia los
cuales tiende a dirigirse el capital internacional. La base material que hizo posible esta
gran afluencia de capitales hacia estos paises estuvo caracterizada por lo siguiente: 1)
existencia de un importante dinamismo en cuanto al desarrollo del modo de produccion
capitalista; 2) ampliacion de un conjunto de posibilidades objetivas que hacian atractiva la
afluencia de capital extranjero; 3) importantes niveles de acumulacién de capital y una
industrializacion exitosa que los llevd a convertirse en uno de los mas importantes
espacios regionales de movilidad y de produccion y acumulacién de capital; y 4)
consolidacion de una exitosa articulacion interna que los llevaria a incidir sustancialmente
sobre la nueva configuracion espacial de la economia mundial y sobre la conformacion de
nuevos bloques y espacios regionales de circulacion del capital (Gereffi, 1995: 106; Katz,
1998: 67).

Desde una perspectiva mas amplia, la consolidacién de estos paises como nuevas
economias emergentes en el contexto internacional fue posible por la combinacion
especifica de los siguientes seis factores: 1) emergencia y fortalecimiento de una industria
moderna que sentd las bases para una mayor dinamizacion del desarrollo econémico y
social, a partir de la existencia de mercados interiores relativamente desarrollados; 2)
- existencia de una buena infraestructura material, asi como constitucion de una fuerza de
trabajo con cada vez mayores niveles de calificacion, y conformacion de nuevos grupos
empresariales y financieros modernos sobre la base de elevados niveles de acumulacion

de capital; 3) conformacion de instituciones modernas mds proclives a la asimilacion del
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cambio tecnolégico y a la apertura mundial para una colocacién exitosa de sus
exportaciones manufactureras; 4) posibilidad objetiva de mejores condiciones de
integracion y apertura a la globalizacion a partir tanto de los altos niveles de acumulacion,
centralizacion, organizacion y rentabilidad del capital, como del mejor aprovechamiento
de sus respectivas ventajas comparativas nacionales, derivadas de la disminucion de los
costos relativos de la fuerza de trabajo y de la mayor abundancia -a bajos precios- de
importantes recursos naturales; 5) aceptacion e interiorizacién de un conjunto de reformas
de caracter estructural e institucional tendientes a la transformacién que posibilitara
mayores oportunidades de integracion al cambio tecnolégico y a la competencia
internacional, a partir tanto de la implementacion de politicas publicas de estabilizacion
macroecondmica, de privatizacion, desregulacién y reconversién industrial, como de
politicas de modernizacion de los sistemas de transporte, comunicacién e infraestructura
industrial; y 6) consolidacion de cambios institucionales que hicieran posible la
implementacién tanto de un conjunto de reformas sociales y politicas, como de algunos
instrumentos regulatorios de acuerdo a los requerimientos impuestos por la necesidad de
adaptarse exitosamente a la logica y la dindmica del cambio mundial (ver Dabat y Rivera,
1987).

Desde esta perspectiva, la disponibilidad de mejores condiciones objetivas para la
integracif')n exitosa de estos paises en la economia mundial posibilité la futura
conformacion de los mismos en exitosos bloques comerciales y espacios regionales de
integracion que imprimieron una nueva forma a la configuracion espacial de la economia
mundial.

Estas condiciones hicieron posible una mayor afluencia de capitales hacia algunos

de los mas importantes paises de la periferia del sistema capitalista considerando su
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disponibilidad de fuerza de trabajo a bajos precios (Gilly y Hernandez, 1986: 84), como
su alto potencial productivo. Nos referimos a las que hoy son las economias dindmicas de
Asia Oriental. Las crecientes importaciones de maquinaria, equipo e insumos industriales
por parte de estos paises y la generacion en ellos de condiciones infraestructurales e
institucionales  sentaron las bases objetivas para su transito hacia el aprendizaje
tecnolégico, lo cual posibilité que a la vuelta de treinta afios dichos paises emergieran
como nuevas potencias industriales. Algunas de las bases institucionales que hicieron
posible la orientacion de dichos paises hacia su conversién en verdaderas potencias
industriales fueron las siguientes (Rivera, 2000: 141-154): la asimilacion de importantes
instituciones del capitalismo occidental; la elaboracion de estrategias para la
maximizacion del aprendizaje tecnoldgico; la compatibilizacion y armonizacién de los
diferentes intereses nacionales; asi como el establecimiento de politicas de coordinacion y
colaboracion entre los diferentes agentes productivos nacionales, el Estado y el conjunto
de la sociedad.

En particular el desarrollo exitoso de este ultimo punto implicd lg siguiente:
ubicacion y definicion de sectores estratégicos de la economia susceptibles a una
acumulacion y generacion del conocimiento tecnoldgico tendientes al desarrollo de una
autonomia innovativa en un contexto de proteccionismo y de apertura comercial que
redundara en una mayor disciplina de! conjunto social; generacion de incentivos a los
agentes productivos ligados al aprendizaje tecnologico y el desempefio productivo;'
acotamiento y restriccién de las actividades de inversidn estrictamente especulativas;

politicas de estimulo a la capacitacion y educacion tecnoldgica de la fuerza de trabajo, a la

18 Watanabe considera que, aunada a la dedicacién y eficiencia individual de los trabajadores, son tres los
factores basicos que determinan la competitividad de la industria en Japon: la seguridad en el trabajo, el
sistema de promociones y el sistema de pagos (S. Watanabe, 1987: 51).
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que se estimulaba con remuneraciones salariales y estimulos al desempefio productivo y al
trabajo en equipo; politicas estatales de creacién de infraestructura y de estimulos a la
inversion extranjera de naiuraleza productiva; politicas de subsidios a la innovacién
tecnoldgica exitosa; y politicas racionales de eficiencia y gestién estatales que impidieran
la burocratizacién de la misma (Hikino y Amsden, 1995: 10-28; Dosi, 1991: 170).

A diferencia de los paises del sudeste asiatico, muy distinta fue la suerte que
tuvieron algunos de los méas importantes paises periféricos de América Latina debido -
entre otras cosas- a lo siguiente: dificultades de estos palses para realizar una asimilacién
exitosa de los conocimientos tecnologicos derivados del nuevo paradigma; existencia de
unas burguesias industriales, comerciales y agricolas atrasadas; distorsiones del aparato
productivo derivadas de las politicas de industrializacion sustitutiva de importaciones; asi
como los efectos negativos de las politicas estatales de proteccion y subsidios a la
industria."

Por estas razones, si durante las décadas de los afios sesenta y setentas la
estructura productiva de América Latina se caracterizd por un crecimiento de la
produccion manufacturera y de la productividad laboral, asi como de las exportaciones
industriales, de medios de produccion y de servicios de ingenieria; a principios de la
década de los afios ochenta (y derivada de una creciente exposicién a la competencia
internacional y a elevados niveles de concentracién y centralizacion mundial del capital)
la estructura productiva de América Latina se caracteriza por la pérdida de dinamismo del
sector industrial manufacturero; por la relevancia que adquiere el sector productor de

materias primas y recursos naturales (y su creciente peso en el volumen de exportaciones);

"% Para C. Pérez el modelo de la industrializacién sustitutiva de importaciones y su legado ideolégico y
conduclual constituyen “el obstaculo mas poderoso a la asimilacion de las tecnologfas y practicas de gerencia
modernas que determinan la competitividad en el nuevo entorno internacional™ (C. Pérez, 1996: 347).
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asi como por el notable retraso de las industrias de alta tecnologia, de ingenieria y de
medios de produccidn, con sus consecuentes efectos sobre la baja productividad laboral en
relacién a los estandares internacionales. No sera sino hasta bien entrada la década de los
afios noventa cuando en la estructura productiva de América Latina empezaran a
observarse algunos indicios de la produccion manufacturera flexible y de la produccion
intensiva en el uso del capital y la informatica (Benavente, et al., 1996: 52-56; Katz, 1998:
67-72).

Fueron este conjunto de circunstancias las que volvieron verdaderamente
traumaticos los intentos de apertura que hicieron estos paises ya entrada la década de los
aiios ochenta; a lo cual se aund el establecimiento de la reforma neoliberal o reforma de
libre mercado a partir de fines de la década de los afios setenta, que intentaba superar las
politicas de expansidn inflacionaria de la actividad econémica heredadas del paradigma

keynesiano y del Estado benefactor.

S.La légica de la reforma neoliberal.

Es durante el periodo de transicion entre la declinacion de! paradigma fordista y el
surgimiento del nuevo paradigma, y ante la ausencia de un marco socio-institucional
acorde con los requerimientos impuestos por el nuevo paradigma, que triunfa la ortodoxia
neoclasica y el consecuente establecimiento de la reforma neoliberal o reforma de libre
mercado y los programas de choque asociados a ella (Chang, 1996; Rivera, 2000: 101-
113). En dicho periodo observamos el inicio de una tendencia hacia la liberacién de los
mercados productivos y los mercados financieros. Es asi que se conforma el cuerpo
central de las medidas de politica econdémica derivadas de la reforma neoliberal, entre las

cuales cabe subrayar puntualmente las siguientes: 1) limitacion al maximo de la
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intervencion estatal como ente promotor de la acumulacién de capital; 2) reivindicacién
de los principios del libre mercado, del orden espontineo y del equilibrio automatico de la
economia de mercado; 3) acotacién al maximo de los poderes del estado y despolitizacion
de la gestién estatal de la economia; 4) priorizacién de los principios de la eficiencia
capitalista a partir de las fuerzas concurrenciales, la descentralizacion y la desregulacion
de la actividad econdémica; y 5) la privatizacion de importantes empresas del sector
publico (Katz, 1998: 63; Benavente, et al., 1996: 49-51).

Asi, a partir de la década de los afios ochentas y mas particularmente a fines de la
misma, en América Latina se acent@la drasticamente la puesta en prictica de los
programas de ajuste -en el contexto de la reforma neoliberal- cuyos objetivos estaban
destinados a solucionar radicalmente los desequilibrios macroeconémicos derivados del
agotamiento de la modalidad de desarrollo basada en la industrializacion sustitutiva de
importaciones. La puesta en practica de los programas de choque en el contexto de la
reforma neoliberal a principios de la década de los aflos ochenta, no tan solo dieron al
traste con el paradigma fordista-keynesjano, sino que de inmediato implicaron el inicio de
un conjunto de transformaciones tales como la disminucion de la masa monetaria; la
contencion fiscal; el encarecimiento del crédito con sus consecuentes impactos brutales
sobre la elevacion de las tasas de interés y la subsiguiente espiral inflacionaria; el
establecimiento de politicas de privatizacién de empresas piblicas; asi como politicas de
desregulacion econdmica, de contraccion de la intervencion del estado, y de
liberalizacién y apertura comercial a las fuerzas del mercado; politicas que tiempo
después se expresarian de alguna manera en una importante renovacién de la base
tecnoldgica, y en la tendencia a cierto desarrollo auténomo de la industria y la agricultura.

Este conjunto de reformas se expresarian -ya bien entrada la década de los aftos noventa-
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en una importante recuperacion tanto de la productividad y la tasa de ganancia, asi como

en un sustancial aumento en la rentabilidad de los mercados bursatiles.
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CAPITULO 111

PROPUESTA DE PERIODIZACION DEL DESARROLLO ECONOMICO DE

MEXICO EN LA PERSPECTIVA DE LAS ONDAS LARGAS

1. El efecto de 1a onda larga ascendente en México: fines de los cuarenta a los sesenta.
Virtualmente todos los estudiosos de la teoria de las ondas largas tipo Kondratiev estan de
acuerdo en calificar el ascenso que comienza después de la segunda guerra mundial, como
la mas importante prosperidad del sistema capitalista mundial. Concluido el breve periodo
de reconstruccion posbélica hacia 1952 se reafirma el ritmo de expansion de los paises
desarrollados. La guerra de Corea es un episodio transitorio que genera incertidumbre y
presiones inflacionarias transitorias, pero no mella el ritmo de la expansién mundial.

El motor de la expansién mundial es la estandarizacion de los bienes fordistas y la
creacion de una estructura de produccion y consumo que da lugar al patrén industrial
caracteristico de la posguerra (industrias metalmecanica, eléctrica, automotriz, quimica),
que ejerce un efecto transformador en la estructura del empleo y en el resto del aparato
productivo (Fajnzylber,1983). Las ramas motoras aseguran una expansion sostenida que
crea un corte con la fuerte tendencia recesiva de los afios treinta (véase la expansion de la
produccién mundial particularmente durante la década de los afios cincuenta y sobre todo
sesenta en el Cuadro 1y su correspondiente Grafica).

Los estudios de economistas como Kuznets (1979) basados en la teoria del ciclo de
vida permiten establecer las lineas de incidencia sobre los paises en desarrollo (PED).
Hacia fines de los sesenta, con la maduracion del paradigma fordista, es un hecho que

comienzan las inversiones extranjeras directas hacia los PED. Gracias a la amplia
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estandarizacion de las técnicas de produccion, a la saturacién de los mercados de los paises
industrializados y ciertos avances en la industrializacion basica de los PED, se abre la
puerta para que estos (ltimos se integren al paradigma fordista, que ironicamente estd en su
etapa terminal. De hecho desde fines de los cincuenta se van reactivando las operaciones de
financiamiento privado hacia los PED, lo que favorece su crecimiento. En el Cuadro y
Gréfica 1.1 pueden observarse las importantes tasas de crecimiento que se presentan en el
PIB de los PED a partir de la década de los afios sesenta (incluso también durante la década
de los setenta) particularmente en las regiones de América y Asia.

En funcion de las tendencias anteriores podemos establecer los criterios basicos de
nuestra periodizacion. Los PED, en especial los de América Latina y México entre éstos,
siguen una tendencia de desarrollo marcadamente aislacionista hasta fines de los cincuenta,
de manera que la influencia de la onda ascendente es de baja a moderada. En cambio en los
sesenta-setenta, se abre la etapa de integracién a la onda mundial bajo la égida de las
inversiones extranjeras directas, en lo que continuaron siendo los mercados protegidos de
los PED (para el caso de México, véase el Cuadro y Gréfica I1).

En funcién de la periodizacién anterior, procederemos a trazar las lineas
fundamentales de la integracion de México a la onda larga ascendente de la posguerra.
Comenzaremos ubicando el papel del mercado interno y su funcidn como articulador de la

industrializacidn sustitutiva.

2. La industrializacién para el mercado interno con participacion creciente de la

inversién extranjera durante el periodo 1940-1970 como parte del auge de posguerra.

2.1 La sustitucion de importaciones en México y la internacionalizacion del fordismo.
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Nuestro punto de partida es la difusion mundial del paradigma fordista de organizacién
de la produccién y su incidencia en los PED. Los que eran en ese tiempo los paises mas
avanzados de la periferia, o sea, los de América Latina, se orientan hacia el paradigma
conocido como la industrializacion sustitutiva de importaciones; este paradigma presenta
dos grandes etapas: 1) la industrializacién sustitutiva de importaciones de bicnes de
consumo que se inicia a fines de la década de los affos cuarenta del siglo pasado y que se
agota a fines de los cincuenta-principios de los sesenta; y 2) la industrializacion sustitutiva
de importaciones de bienes intermedios y duraderos para la produccién que se inicia
aproximadamente en las décadas de los afios sesenta y que entra en una profunda crisis para
fines de la década de los afios setenta y principios de los ochentas (Lipietz, 1982: 38-41).
Algunos autores como Villarreal (1976) hablan de una tercera etapa, la de bienes de capital,
que corresponderia a los afios setenta, pero tiene una importancia puramente tedrica, ya que
no se concreta, La expansion de los paises periféricos refleja una creciente integracion a la
economia mundial, para pasar a crecimientos mayores conforme se acerca la década del
setenta. .

El paradigma de la industrializacion sustitutiva de importaciones de bienes de consumo
se caracterizd por el desarrollo de una industria que producia fundamentalmente para el
abastecimiento del mercado interno nacional, productora de bienes de consumo sencilios
que no exigian la inversion de grandes cantidades de capital. Es el caso de las industrias de
los alimentos, textil-confeccion y la construccion. Obsérvese en los Cuadros 7y 8 (y sus
correspondientes Graficas) la dindmica de crecimiento de industrias como éstas,
parlicularmente durante la década de los aflos cincuenta. Como se sabe, la promocion
estatal directa y bajo una amplia gama de instrumentos fue determinante para mantener la

continuidad de la estrategia de sustitucion de importaciones (Rivera, 1986: 22).
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Cabe insistir en este punto que la inspiracién de la politica de sustitucién de
importaciones se encuentra en la respuesta nacionalista a las conmociones provocadas por
la gran depresion de los afios treinta y la consiguiente desarticulacion de la vieja division
internacional del trabajo. En su praxis de los afios cuarenta-cincuenta, la estrategia de
sustitucion lleva a aislar a los paises en desarrollo de la economia mundial. En efecto si
comparamos el cociente de apertura econémica para México (ver Cuadro y Grafica 10.1),
por ejemplo entre el porfiriato y los afios cincuenta encontramos una baja sensible en este
periodo. Desde un punto de vista cualitativo, los paises mas avanzados de América Latina
se mantienen al margen del paradigma fordista y continiian con la produccion artesanal que
se inicié a fines del siglo XIX. Las industrias que surgen en los afios cincuenta, como
sefiala Hirschman (1996) van a depender, fundamentalmente después del interregno de los
afios cincuenta, de las importaciones de insumos y medios de produccion de los paises
metropolitanos. Obsérvese en el Cuadro y Grafica 10 la evolucién de las importaciones
mexicanas desde mediados de la década de los afios cincuenta hasta mediados de la década
de los afios setenta. Por tanto una via de insercion al paradigma fordista es la importacién.
La exportacion de productos industriales solo empezara a aparecer hasta los afios setenta,
como parte de la Ilamada nueva division internacional del trabajo. Igualmente, en el Cuadro
y Grafica 9 puede observarse el marcado dinamismo en la evolucién de las exportaciones
mexicanas en conjunto durante toda la década de los aiios setenta.

En suma, este modelo de industrializacion sustitutiva implicé produccién para el
mercado interno, apoyada en el pilar de la exportacion de productos primarios. Estas
exportaciones financiaron las importaciones de productos industriales y sobre todo de
aquellos medios de produccion necesarios para la fabricacién interna de bienes de

consumao.
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Posteriormente, el paradigma de la industrializacion sustitutiva de medios de produccién
llevd a que la economia mexicana -a partir de la década de los afios sesenta- gradualmente
se fuera conformando como una economia productora de medios de producciéon y
exportadora de productos manufacturados, incorporindose asi como una incipiente potencia
regional a la nueva division internacional del trabajo. No cabe ninguna duda por lo tanto
que la capacidad para importar es la que determina el ritmo de la produccion para el
mercado interno, sobre todo a partir del momento en que se pasa a la segunda etapa o
momento de la sustitucién.

Sin embargo, no es el estrangulamiento externo el que va limitar el avance de la
industrializacion de México en los afios cincuenta. Las condiciones son propicias desde el
punto de vista de la disponibilidad de divisas para la creciente importacién de insumos,
maquinaria y equipo. La expansion de los cultivos de exportacién como algodén y café y
los productos mineros brindan las necesarias divisas para la importacion; el problema es
que la tributacion sobre las exportaciones establece una carga sobre esas actividades, pero
lo mas determinante es la evolucién de los términos de intercambio entre actividades
primarias e industria. Conforme avanza la sustitucién, los términos de intercambio se
vuelven mas desfavorables para el campo, que comienza a descapitalizarse debido a ello.
La subvaluacion del tipo de cambio (ver Cuadro y Gréfica 13) es otro de los recursos de
politica econdmica para transferir recursos a favor de la industria que sustituye
importaciones.

Pese a las transferencias a favor de la industria fue inevitable el surgimiento de
presiones inflacionarias en esta década (ver Cuadros y Gréficas 14 y 14.1), originadas tanto

por el sobregiro fiscal, como por las inelasticidades de oferta en un momento en que la
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urbanizacion y el aumento de la produccidn industrial elevaron el ingreso (Reynolds, 1973:
109).

Esta primera industrializaciéon sustitutiva de importaciones fue promovida y
potenciada por una politica estatal de corte proteccionista tanto a nivel interno como
externo que posibilitd el desarrollo del mercado interno nacional y limité la influencia de
algunos factores derivados de la competencia internacional.

El Estado se convirtié en el gran promotor de la industrializacién a partir de la
puesta en practica de una politica econémica que contemplaba —basicamente- las siguientes
medidas: desarrollo de las empresas puablicas para facilitar una mayor incidencia de la
intervencion estatal; fomento al desarrollo de la agricultura como fundamento de la
industrializacion; apertura al uso del crédito e*temo y a la inversion extranjera; elevacion
de las tasas de interés para hacer atractiva la afluencia de capital; estabilidad monetaria;
otorgamiento de subsidios y exenciones fiscales; asi como recurrencia al endeudamiento
externo e interno para el financiamiento del déficit ﬁscal y externo (Villarreal, 1976: 74-
83). )

En términos generales este conjunto de condiciones posibilitaron cierto éxito de esta
modalidad de desarrollo en México durante la década de los affos cuarenta y cincuenta,
modalidad conocida como la “modalidad de desarrollo extensivo” del capitalismo y de
ampliaciéon del mercado interior, y caracterizada —en cuanto a la estructura del capital se
refiere- por el predominio de la pequeiia produccion artesanal y manufacturera que no
exigia elevados niveles de inversidn, y la aparicion paulatina de procesos productivos
mecanizados (Rivera, 1986: 22).

Poco a poco se iban creando las condiciones para que la inversion extranjera se

convirtiera en un importante soporte de la primera industrializaciéon sustitutiva de
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importaciones. La inversién extranjera no tan solo se vio estimulada por las condiciones
enunciadas arriba, sino también por la existencia de enormes facilidades financieras; la
existencia de bajos niveles impositivos al capital y a las ganancias del mismo; el bajo
precio de los bienes y servicios vendidos por el Estado; asi como por la politica de
proteccion indiscriminada que aseguraba el mantenimiento de un mercado cautivo que
generaba altos rendimientos (en el Cuadro y Gréfica 11 puede observarse la evolucién de la
Inversion Extranjera Directa en México durante la década de los afios cincuenta). Debido a
que la mayor parte de fa inversion extranjera se concentrd en la industria manufacturera (y
en menor medida en el comercio) con altos niveles de rentabilidad, se posibilité una mayor
asimilacion de las innovaciones tecnoldgicas en la industria mexicana, asi como un

crecimiento del ahorro interno y de la formacion de capital (Solis, 1985: 195-199).

2.2 Los nuevos vinculos con la economia mundial en los sesenta.

Como parte de la onda ascendente de posguerra la década del sesenta presenta
caracteristicas excepcionales. Se acentua el crecimiento mundial acompaiiado de un mas
alto grado de internacionalizacion al crecer mas rapido el comercio mundial que la
produccion mundial (véase en los Cuadros 1, 2 y 3 los datos correspondientes a la década
del sesenta). Se empieza a observar también una importante difusion mundial de
tecnologias derivadas de la maduracion del paradigma fordista.

En cuanto a la internacionalizacion hay una tendencia cada vez mas grande hacia la
integracion de las diversas economias nacionales paralelamente con el desarrollo del
crédito (mercado del euroddlar, del crédito bancario internacional y del mercado de
capitales); asi como un auge en las exportaciones mundiales de mercancias (véase Cuadro y

Grafica 2), pero sobre todo de capitales (y entre ellos, de capital publico). La eliminacion
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de las restricciones comerciales impulsa la especializacién y un mayor intercambio
mundial. Estamos en los umbrales de una nueva divisién internacional del trabajo.

La liberacién del comercio y el paulatino desarrollo de una estructura productiva
cada vez mas interdependiente por parte del capital monopélico, los conglomerados y las
grandes empresas transnacionales; fueron algunos de los més importantes factores que
posibilitaron la creciente interdependencia del mercado mundial; la impetuosa fase
ascendente del ciclo durante el “boom” de posguerra; asi como la integracion gradual al
mercado mundial de importantes economias de menor desarrollo capitalista (entre ellas la
mexicana) y la consecuente afluencia de capital hacia las mismas (Dabat, 1980: 22-23; para
Meéxico, ver Cuadro y Grafica 11). En los Cuadros y Gréficas 2.1 y 3.1 pueden observarse
las importantes tasas de crecimiento de las exportaciones y las importaciones de los PED
durante la década de los afios sesenta, particularmente de las regiones de Asia y América.

En correspondencia a esta nueva fase ascendente de desarrollo de la economia
mundial, la economia mexicana entra en una nueva fase que implicard no tan solo
importantes transformaciones en la estructura productiva del pais, sino también importantes
transformaciones en las formas de intervencién del Estado y —consecuentemente- en sus
medidas de politica econdmica.

Como anticipabamos en el apartado anterior, en los sesenta se abre la etapa de
sustitucion centrada en bienes intermedios y duraderos de produccion y consumo (Rivera,
1986: 23). En la medida que las nuevas industrias dependen de mayores inversiones de
capital y que este cambio estd acompaiiado de otras transformaciones de tipo estructural
(predominio de la industria sobre la agricultura, etc.) podemos hablar de la transicion hacia
una “modalidad de desarrollo intensiva” del capitalismo, basada en la produccion

generalizada a partir del predominio de los sistemas de maquinaria y gran industria
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moderna, asi como del predominio del gran capital y las grandes empresas transnacionales,
con el consecuente desplazamiento del pequefio capital y de la produccién artesanal y
manufacturera. Particularmente, en el Cuadro 8 y en la Grafica 8.8, pero sobre todo en la
Grafica 8.8.1, puede observarse el exitoso desempefio que tuvo dentro de la industria
manufacturera el sector correspondiente a los productos metélicos, 1a maquinaria y equipo
durante la década de los afios sesenta.

Hacen su aparicién industrias nuevas (quimica, metalurgia, metalmecanica,
fertilizantes, automotriz, medios de transporte) por encima de las industrias tradicionales
(confeccion, el vestido y la alimentacién); y la industria empieza a predominar en relacién
a la agricultura y actividades primarias (Solis, 1985: 172-173). En el Cuadro 7 pucde
observarse tendencialmente cdmo a partir de la década de los afios sesenta las actividades
econémicas que tienen que ver con la industria (industria manufacturera, construccion,
electricidad, transportes, almacenamiento y comunicaciones) empiezan a adquirir un mayor
dinamismo en relacién a las actividades economicas que tienen que ver con la agricultura,
la silvicultura y la pesca (para una visidén panorimica, véanse respectivamente las Gréficas
7.1 a 7.5 y 7.7). De manera similar, en el Cuadro 8 puede apreciarse como a parlir de la
misma década -y excepcion hecha de ciertos afios- se percibe una tendencia al incipiente
predominio de ciertas industrias manufactureras (productos metalicos, maquinaria y equipo,
industrias metalicas basicas, productos minerales no metalicos excepto derivados del
petrdleo, sustancias quimicas, derivados del petrdleo y productos de caucho) en relacién a
otras industrias manufactureras como los productos alimenticios, las bebidas, el tabaco, los
textiles, las prendas de vestir, la industria del cuero, de la madera, y del papel, etc.
(igualmente, para una visién panordmica de conjunto véanse respectivamente las Graficas

8.1a8.9).
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Estas transformaciones en la estructura productiva del pais posibilitaron un exitoso
crecimiento de la produccion, la industria, el comercio, la agricultura, los servicios, el
mercado interno, la infraestructura material y social, la productividad de la industria
manufacturera, asf como de las exportaciones manufactureras; en un contexto de creciente
monopolizacién, concentracion y centralizacion de la produccion, la banca y la
agricultura.zo El Estado jugé un importante papel en el fortalecimiento del capital
financiero, el desarrollo del crédito y la reorganizacién de la empresa piblica para el
subsidio al capital privado (Reynolds, 1973: 59-93; Rivera, 1986: 24-40).

De esta manera, durante la década de los afios sesenta la economia mexicana se
convirtié en uno de los principales paises de la periferia capitalista que pudo insertarse en
las favorables condiciones que se estaban gestando en la economia mundial a partir de la
asimilacion de capital dinero en el mercado mundial y de las oportunidades brindadas por el
desarrollo de la nueva divisién internacional del trabajo. Se cumple asi la premisa de que a
mayor grado de internacionalizacién, mayores son las posibilidades de crecimiento de las
economias que relinen ciertas ventajas institucionales, geograficas y econdémicas (por
ejemplo en el Cuadro y Grafica 9 puede observarse la favorable evolucion de las
exportaciones mexicanas durante la década de los afios sesenta y hasta los primeros afios de
la década del setenta). No obstante, las ventajas que obtiene México y los avances que
puede realizar en este periodo son comparativamente limitados, si se tiene en cuenta las

repercusiones en otro lugar del mundo, en particular en Asia Oriental; pero ademas

* Las Graficas 6 y 7 nos proporcionan una visién de conjunto de Ja impresionante expansion de la actividad
econdémica en México durante las décadas de los affos sesenta y setenta; décadas durante las cuales se transita
a lamodalidad de desarrollo intensivo en México, y se instaura la nueva divisién intemacional del trabajo,
respectivamente.
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debemos tener en cuenta las repercusiones que se avecinan por el cambio de direccién de la

onda larga (Rivera, 1986: 55-57).

3. La inestabilidad de fines de los aiios sesenta-principios de los setenta como
expresion de la onda mundial descendente.

3.1 La nueva divisién internacional del trabajo y las oportunidades del periodo de
transicion.

La integracion de paises como el nuestro a la economfa mundial es parte de un fendmeno
muy amplio de propagacion y profundizacién de las relaciones capitalistas. Ese fenémeno
se expresa en la maduracién de las industrias fordistas y consecuentemente en la expulsion
de capital productivo hacia la periferia; se expresa también en el surgimiento de centros
dindmicos en dicha periferia® y en la ampliacion del mercado mundial. La circulacion
mundial de mercancias, capitales y tecnologia se acentiia en este periodo de transicion.
Fueron estas las grandes tendencias que configuraron la llamada nueva division
internacional del trabajo caracterizada por “una creciente division de los procesos
productivos en producciones parciales en diferentes centros a nivel mundial”. Este nuevo
modelo de especializacion es el resultado de “una modificacién cualitativa de las
condiciones de valorizacion y acumulacién del capital”; y en donde el comercio
internacional tiende a ser “cada vez mas, un trafico de mercancias entre sucursales de la

misma empresa, distribuidas por todo el mundo. O un trafico de mercancias cntre empresas

2! Durante muy buena parte de la década de los afios setcnta las tasas de crecimiento de! PIB de los paises en
desarrollo siguen siendo muy significativas. Pero sobre todo, durante la misma década son impresionantes las
tasas de crecimiento de las exportaciones y dc las importaciones de los palises en desarrollo en su conjunto. Y
particularmente notables son las tasas correspondientes a las regiones de Asia y Ameérica (ver Cuadros y
Gréficas 1.1, 2.1y 3.1).
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unidas por contrata” (Frobel, 1980: 13, 51-52; complementariamente véase Balassa, 1988:
18-19, 29-31; Rivera, 2000: 22-24).

Agotado el paradigma fordista de organizacién de la produccion hacia fines de la
década de los afios sesenta y principios de los setenta, con la crisis internacional registrada
a mediados de la década de los afios setenta se genera una gran inestabilidad que expresa la
onda descendente del ciclo de larga duracion iniciado en la posguerra. En el Cuadro y
Grafica | puede observarse el quiebre que se registra en la producciéon mundial en 1974-
1975; y en los Cuadros y Gréficas 2 y 3 puede apreciarse la drastica disminucion que se
registra en las exportaciones e importaciones mundiales para el afio de 1975.

Se trata también de un periodo de transicion en el que coincide el agotamiento dcl
viejo paradigma con el despliegue inicial del nuevo (segin la conceptualizacion de
Freeman y Pérez, ver capitulo I). Como tal el periodo de transicién conlleva enormes
potencialidades y oportunidades para el crecimiento y el desarrollo de los paises atrasados.
El nuevo paradigma se caracteriza por la flexibilidad, la desintegracién vertical y la
competencia via calidad y no por precios. Son cruciales en el nuevo paradigma el tiempo de
entrega, y las necesidades del usuario, a partir del establecimiento de vinculos cada vez mas
estrechos con los clientes, los proveedores y los competidores (Mertens, 1990).

Durante esta etapa de transicion dos de las transformaciones més importantes que se
operaron desde el punto de vista de la estructura de la produccién y del capital (y que
generaron un profundo cambio estructural en la economia mundial) fueron: 1) el
desplazamiento relativo de importantes ramas de la produccién caracteristicas del
paradigma fordista (como la quimica, la automotriz y la del petréleo) por la afirmacion de
ramas industriales y de servicios revolucionarias (como la microelectronica, la

computacion, las telecomunicaciones y los semiconductores); y 2) la introduccién del
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modelo flexible de organizacion, direccion y ejecucion de los procesos de trabajo y de

produccion (Pérez, 1992: 26-27, 35 y 44-46; Rivera, 2000: 20).

3.2 Comparacion de la reinsercion de Asia Oriental y América Latina.

La integracion de los paises de Asia Oriental (Corea del Sur, Taiwan, Hong Kong,
Singapur) al mercado mundial a partir de la década de los afios sesenta fue determinante
para la conformacion de las nuevas relaciones econémicas mundiales. Lo anterior implicé
una radical transformacion de las bases productivas de esas naciones y el establecimiento
de una serie de relaciones con los principales paises industrializados (Fajnzylber, 1983). En
este nuevo modelo de relaciones internacionales la transferencia de tecnologia, la apertura
de zonas econdmicas especiales, asi como las exportaciones de bienes electrénicos y en
menor medida la inversion extranjera directa; desempefiaron un papel crucial para su
insercion exitosa en la nueva fase de desarrollo que se estaba abriendo en la economia
mundial ( Wesphal, 1992).

Una de las razones més importantes que posibilitaron la exitosa insercion de estos paises
en la economia mundial fue la conformacion en éstos de un Estado nacional capaz de
instrumentar una vigorosa politica de intervencion correctiva y anticipativa para adaptar las
economias nacionales a las nuevas exigencias impuestas por el despliegue del paradigma dc
la manufactura flexible y los encadenamientos productivos (Gereffi, 1995). En estas
politicas orientadas al aprendizaje se privilegia la consecucién de los intereses nacionales a
través del consenso, la coordinacién y la colaboracion de todos los sujetos, organismos,
entidades, instancias e instituciones involucrados en una perspectiva de desarrollo
productivo-exportador. Se impulsan las estrategias innovadoras de apertura e insercién a la

nueva division internacional del trabajo para lograr una gran participacion en la produceién
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mundial, las exportaciones, las importaciones, el comercio internacional y en la nueva
redistribucion mundial de la inversion extranjera directa (ver punto 4 del capitulo II).

Muy distinta fue la experiencia y los resultados obtenidos por los paises de América
Latina. Estos paises se enfrentaron a una serie de obstaculos heredados del predominio de
la modalidad de desarrollo a través de la industrializacion sustitutiva de importaciones. Se
trataba de obstéiculos tales como el proteccionismo interno; el proteccionismo arancelario
externo; la politica de ayuda estatal a través de los subsidios; el escaso desarrollo del sector
productor de medios de produccién; la escasa preparacion del aparato productivo y los
sistemas financieros para una asimilacidn exitosa del cambio tecnoldgico; inexistencia de
un sector exportador competitivo internacionalmente; carencia de disciplina productiva, de
eficiericia y de competitividad internacional; adolescencia tanto de una infraestructura
econdmica, social e institucional proclive a la apertura comercial y el cambio tecnolégico,
como de relaciones interempresariales entre empresas nacionales y extranjeras que
estuvieran a la vanguardia del cambio tecnolégico y de los nuevos encadenamientos
productivos mundiales (ver en Balassa, 1988 y en Pérez, 1996 una descripcion de las fallas

de la modalidad de desarrollo basada en la sustitucién de importaciones).

4. La reorganizaciéon econdmica y la integracion a la economia de norteamérica como
parte de la nueva onda mundial ascendente.
4.1 La reforma macroeconémica y el cambio estructural.

Sabemos que la onda larga descendente es un periodo propicio para la realizacion de
reformas a nivel nacional y mundial que cumplirdn el papel de facilitadoras de una nueva
onda ascendente. Los afios ochenta tienen esas caracteristicas por lo que atafie a multiples

niveles de la actividad econdmica, politica y social (Dabat y Rivera, 1993).
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Hemos visto que desde los afios setenta la economia mexicana fue agotando su
capacidad para rendir mayores incrementos de eficiencia, productividad y competitividad.
El desarrollo previo, sobre todo el relativo al surgimiento de una industria pesada con fuerte
peso de la metalmecanica, hacia imperioso aumentos mayores de la productividad
necesarios para el aumento de las exportaciones (véase el diagndstico para el conjunto de
los paises de América Latina en Benavente, et al., 1996).

El retardo en el aumento de los niveles de eficiencia y competitividad ha estado
relacionado con un conjunto de factores heredados del paradigma basado en la
industrializacién sustitutiva de importaciones, que han sido descritos magistralmente por
Carlota Pérez (1996).

Cabe subrayar que aun cuando se importaron masivamente medios de produccion y
se compré tecnologia extranjera, no se dio una verdadera asimilacion de esos elementos, ya
que subsistieron los desfases en la productividad y la competitividad. La calidad era
ostentosamente baja debido a las condiciones creadas por la sobreproteccion del mercado
intemo.

Esas limitaciones ya habian sido reconocidas y es por ello que el estado elevé su
participacién en apoyo a la planta productiva. Su intervencion estuvo crecientemente
dirigida al otorgamiento de incentivos a las empresas de exportacion y a la ampliacion del
gasto publico en la generacién de bienes y servicios. Desafortunadamente, ello tuvo su
costo, ya que la creciente intervencion piblica cred a largo plazo problemas en la
estabilidad macroeconémica (aumento del déficit fiscal y del endeudamiento externo).
Estas tendencias se acentuaron y habrian de traducirse (hacia principios de la década de los
afios ochenta) en una crisis econémica de grandes proporciones en un contexto de

disminucion de los precios internacionales del petroleo y de elevacion de las tasas de
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interés con sus consecuentes efectos sobre la presion hacia la alza del endeudamiento
externo.

Con todo y que —incluso- desde antes de la década de los afios setenta y hasta
practicamente fines de la década de los afios ochenta se pusieron en practica politicas
tendientes al fortalecimiento del sector exportador tales como el otorgamiento de subsidios
fiscales a las exportaciones; la importacién de insumos libres de impuestos; asi como el
otorgamiento de créditos preferenciales y el financiamiento de inversiones destinadas al
sector exportador; la vulnerabilidad de la economia mexicana ante la concurrencia
internacional y la escasa asimilacion de los beneficios derivados del aprendizaje
tecnoldgico, impusieron la necesidad de politicas de reestructuraciéon econémica (Rivera,
1986). Una parte integral de las politicas de reestructuracién fue la puesta en practica de
una estrategia de apertura como pivote para un cambio de la modalidad de insercion
internacional. En si todo el proceso de los afios ochenta era indicativo de los graves
problemas estructurales por los que estaba pasando la economia mexicana y de la poca
capacidad existente para su insercién y adaptacion al cambio mundial obtenida en los afios

setenta (Dussel, et al., 1997: 11-13).

4.2 La reestructuracion producti;/a, el TLC y la nueva economia de exportacién.

A partir de la década de los afios sesenta el paradigma de la manufactura o produccién
flexible se va imponiendo en el mundo. Se basa en la formacién de un nuevo tipo de polos
dispersos de desarrollo ligados por encadenamientos productivos en los cuales las
industrias de la electrénica y de la microelectronica llevan el liderazgo. El proceso se ha
expresado, entre otras cosas, en una creciente concentracion regional de la inversion

extranjera directa y una mayor participacion en la misma de los paises en desarrollo; Asia
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Oriental en primer lugar, América Latina en segundo lugar, y Medio Oriente y Africa en
tercer Jugar. En el Cuadro 4.1 puede observarse c6mo durante toda la década de los afios
noventa el valor de la inversion directa en Asia supera en muy buena medida al valor de la
inversién directa en América, ain y cuando la tasa de crecimiento para América durante
1996-1999 supere en muy buena medida a la registrada en Asia (véase la Grafica 4.1).

Particularmente, la creciente participacion relativa de Ameérica Latina en la inversion
extranjera directa esta vinculada a la formacién de bloques regionales como el Mercosur y
el Pacto Andino, asi como al establecimiento de tratados comerciales como el TLC entre
México, Estados Unidos y Canadd. Esto es indicativo de las tendencias hacia la
regionalizacién de la economia mundial como vias de integracion a la creciente
globalizacién de la economia mundial; tendencias que derivan tanto de las negociaciones de
acuerdos nacionales de integracion, como de la creciente interdependencia entre los paises
y el deterioro de la capacidad de gestion estatal a nivel nacional (Rivera, 2000: 86-87).

Pero es a parlir de la década de los aftos ochenta con la irrupcion de la crisis de la deuda y
la contraccion del créditq internacional con sus consecuentes efectos sobre la estabilidad
macroecondmica, la disminucion del tipo de cambio (véase en el Cuadro y Grafica 13 la
evolucién del tipo de cambio sobre todo a partir de mediados de los afios ochenta), y la
mayor vulnerabilidad del Estado; cuando se pone en practica una politica neoliberal de
aperiura y promocioén del capital extranjero que se expresard en el predominio de las
empresas transnacionales y en la reinsercion internacional de nuestros paises. Las grandes
empresas de capital nacional se vuelven aliadas de las empresas transnacionales y siguen
estrategias de coinversion, participacion accionaria y acuerdos conjuntos orientados a la
participacion en el mercado interno y en las exportaciones. Estamos ya en el ocaso de las

politicas de corte keynesiano y en el ascenso del neoliberalismo.
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Por oposicion a las politicas utilizadas hasta principios de la década de los afios setenta
centradas en el mercado interno y en la hegemonia de las empresas mayoritariamente
nacionales, a partir de la década de los afios ochenta (pero sobre todo a fines de la misma)
empezaran a predominar las politicas de corte neoliberal asociadas a la racionalizacion del
proteccionismo, el desarrollo de sectores industriales seleccionados, el otorgamiento de
incentivos tributarios, asi como el fomento a las exportaciones empresariales y la mayor
participacién de las empresas transnacionales (Rivera, 2000: 165-166). Obsérvese en el
Cuadro 8 y en las Graficas 8.1 a 8.9 el crecimiento de algunas de las mas importantes
divisiones de la industria manufacturera en México a fines de la década de los afios
ochenta y a partir de la segunda mitad de los afios noventa. Igualmente —y para los mismos
aflos- en los Cuadros 9 y 10 (y sus correspondientes Graficas) puede observarse la
favorable evolucion en la tasa de crecimiento de las exportaciones y las importaciones
mexicanas.

La globalizacion productiva y financiera de la economia mundia! a partir de la década de
los afios ochenta y los consecuentes procesos de liberalizacién y desregulacion, asi como la
revolucion tecnoldgica en las telecomunicaciones y el procesamiento de informacién; se ha
expresado en una creciente interconexion entre los sistemas monetarios y los mercados
financieros a nivel mundial; la liberalizacién de las tasas de interés y la eliminacion de los
requisitos de reserva; el acceso de la banca comercial a los mercados de capital; asi como
en la “bursatilizacion del crédito” y la generacién de un mercado internacional de titulos
ptblicos (Dabat, 1995: 5-7).

Hacia los noventa el proceso anteriormente descrito eclosioné en una mayor
interconexion de los mercados productivos y financieros nacionales. La tendencia creciente

hacia la conformacién de un espacio financiero internacional era ya irreversible con la
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consecuente repercusion en la disponibilidad de liquidez y su creciente movilidad hacia los
mercados productivo-financieros de los nuevos paises emergentes. Obviamente la
inestabilidad financiera (por las fluctuaciones del tipo de cambio y los flujos de capital), asi
como la creciente movilidad del capital a nivel internacional, han redundado no tan solo en
el fracaso de las politicas monetarias independientes, sino también en el creciente
desarrollo de las actividades especulativas en detrimento de las actividades productivas
(Ffrench-Davis, 1996).

A partir de la década de los affos noventa la nueva estructura del capitalismo a nivel
mundial se encuentra signada por las siguientes caracteristicas: impresionante desarrolio
del espacio nacional e intemmacional del capitalismo;  crecientes procesos de
internacionalizacion del capital;  tendencia a la absorcion de los distintos espacios
nacionales por el espacio internacional; establecimiento de flujos y encadenamientos
productivos; mayor interdependencia econémica entre todos los paises; deterioro de la
capacidad de gestion estatal de la economia; asi como el establecimiento de acuerdos de
integracion regional como via para la integracion internacional.

Asimismo, la nueva estructura del capitalismo a nivel mundial desde e! punto de
vista productivo se caracteriza tanto por el establecimiento de estructuras integradas
internacionalmente en la produccion y en la circulacién, lo cual brinda una mayor
oportunidad para el desarrollo y la transferencia del conocimiento tecnolégico a partir de la
importacion de maquinaria y equipo; como por el establecimiento de convenios
interempresariales y la adquisicién de una mayor inversion extranjera directa por oposicién
a la inversion en valores que presenta un fuerte sesgo especulativo (por ejemplo,
particularmente en el caso de la economia mexicana, pueden observarse en el Cuadro y

Grifica 12 la gran cantidad de altibajos que ha tenido la inversion en cartera practicamente
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desde los inicios de la década de los afios sesenta hasta nuestros dias). Igualmente, esta
nueva estructura se va a caracterizar tanto por la mayor importancia del conocimiento
tecnologico y del comercio intrafirma (Basave, 1997; Garrido, 1988); como por la
produccién de nuevos productos y el abastecimiento externo de insumos.

Hacia finales de la década de los afios ochenta es evidente que la politica de apertura
comercial, de liberalizacion de las fuerzas del mercado y de los sistemas financieros, asi
como de privatizacion o transferencia de activos al sector privado, son ya insuficientes.
Empieza en consecuencia a perfilarse el establecimiento del TLC como garantia para la
insercidn internacional de la economia mexicana. De ese tratado dependera crecientemente
la apertura y la colocacion exitosa de las exportaciones, asi como la recuperacion del
crecimiento econémico, el consumo, la rentabilidad del capital y la disponibilidad del
crédito. Bajo el Tratado, el impulso adicional a las exportaciones y a la eficiencia
productiva se expreso en una mayor especializacion; y en una mayor disponibilidad a la
inversion extranjera directa. Obsérvese en el Cuadro y Grifica 11 las importantes tasas de
crecimiento de la IED en México para los afios 1994, 1997, 2000 y 2001. lgualmente, en el
Cuadro y Gréfica 9 puede observarse la importante recuperacion en la tasa de crecimiento
de las exportaciones mexicanas a partir de 1994.  Hacia fines de la década de los aiios
noventa México se perfila como un participe de la economia de América del Norte y parece
haber logrado engancharse a la nueva onda larga ascendente. Ciertamente el precio que ha
tenido que pagarse luce exorbitante. Ha tenido que sacrificar soberania y el pais es
altamente dependiente del ciclo estadounidense. La reflexion que cabe hacer ante este saldo
es cuales alternativas estaban disponibles a fines de los ochenta.

Ante la profundizacion de las reformas de libre mercado, el crecimiento de las

operaciones especulativas internacionales, y el crecimiento limitado en la mayoria de los
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paises en desarrollo; se abren numerosas interrogantes. No se ha afirmado una nueva
modalidad alternativa de desarrollo que de respuesta a los problemas derivados de la
pérdida de la capacidad de gestion estatal; del aumento en la competencia internacional y
la integracion de estructuras integradas a nivel mundial; asi como de la naturaleza tardia de
la apertura externa y de la transformacion estatal. Los costos -pero sobre todo- los riesgos y
los desequilibrios que afectan a los sectores, regiones y grupos mdas vulnerables es
rampante. No queda sino demandar una toma de control social sobre las expresiones

politicas y gestoriales del nuevo paradigma tecno-econémico.
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CONCLUSIONES

La teoria de las ondas o ciclos de larga duracion (o de Kondrétiev) es una de las
herramientas més valiosas para el estudio de la dindmica del capitalismo, tanto a nivel
mundial como nacional. Hemos visto que la recuperacion de esta teoria requiere volver a la
aportacion original de Kondratiev y de otros importantes teéricos que han abordado las
fluctuaciones de largo plazo del capitalismo. Schumpeter estableci6 las bases actuales de la
teorfa en tanto centrada en las actividades de innovacién; de sus ensefianzas surgieron
varias lineas de estudio entre las que sobresale la de la escuela de Sussex (Freeman y
Pérez).

En el marco del replanteamiento de la escuela de Sussex podemos afirmar que
aproximadamente a partir de la década de lo afios noventa del siglo XX dio inicio a nivel
mundial la fase ascendente de un nuevo ciclo de larga duracion (o quinto Kondratiev). La
base material de esta nueva onda larga ascendente se encuentra en la progresiva difusion de
la revolucion tecnoldgica signada por la microelectronica, la informatica y la tecnologia de
las comunicaciones. Este quinto Kondritiev se ha expresado en una impresionante’
transformacion cuantitativa y cualitativa del mercado mundial y la apariciéon de nuevas
industrias, mercados y formas de consumo. Detras del proceso hay una reestructuracion
profunda que fue la base para la superacién de la recesion, el estancamiento y la
desarticulacion caracteristicos del decenio comprendido entre mediados de los afios sctenta
y mediados de los afios ochenta del siglo veinte (onda larga descendente).

El nuevo Kondritiev ascendente ha implicado el inicio de una nueva fase de
desarrollo del capitalismo, paralelamente a la generacion de profundas transformaciones en

la estructura productiva y circulatoria mundial. Para los paises en desarrollo han aparecido
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amenazas, pero también oportunidades formidables en esta nueva onda de ascenso mundial.
Una integracidn exitosa en el caso de los paises de América Latina significa la realizacion
de profundas reformas que en muchos casos sustituyen mis que complementan las
realizadas en el marco del neoliberalismo.

En correspondencia a estas fluctuaciones de la economia mundial la economia
mexicana ha transitado por tres grandes periodos a partir del auge econémico de la
posguerra. El primer periodo corresponde a la modalidad de desarrollo que adoptd en un
conlexto internacional signado por el predominio del paradigma fordista: la
industrializacion sustitutiva de importaciones. Esta modalidad permitié que la economia
mexicana gradualmente se fuera transformando de una economia primario-exportadora a
otra centrada en la industria para el mercado interno. Hacia los setenta del siglo XX México
adquirié visos de potencia regional dentro de la nueva divisién regional del trabajo. Este
status sintetizaba la importante transformacion de la estructura productiva del pais y su
conversion en uno de los mas importantes paises de la periferia capitalista.

Posteriormente vino la crisis estructural y la apertura de la economfa mexicana en
un contexto mundial caracterizada por la culminaciéon de la fase descendente a partir de
mediados de los afios setenta. En tanto México queda paralizado temporalmente durante la
década perdida, la frontera tecnoldgica mundial sufre un desplazamiento impresionante,
que nos coloca ante nuevos desafios a partir de fines de la década de los afios ochenta.

Con el impulso mundial que representa el inicio de la década del noventa, la economia
mexicana se vio favorablemente arrastrada por la economia de EEUU, convertida en el
epicentro de la revolucion informatica. La creciente integracion de México a la economia
norteamericana es el proceso mas distintivo de la participacion del pais en la onda larga

ascendente. Sin embargo, la insercion internacional de México estuvo basada en multiples
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polarizaciones, tanto sociales, sectoriales y regionales, que hoy parecen convertirse en un
formidable obsticulo para los avances posteriores que requiere el pafs, conforme se

profundiza el cambio estructural mundial.
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Cuadro 1

Economia Mundial
Producto Interno Bruto 1950-2001

Aifio Tasmdp Afio Enmnc
crecimiento crecimiento
1950 - 1976 53
1951 6.5 1977 4.4
1952 5.0 1978 4.1
1953 4.7 1979 3.4
1954 3.4 1980 1.5
1955 6.0 1981 1.8
1956 4.7 1982 0.3
1957 3.6 1983 23
1958 3.5 1984 4.5
1959 3.8 1985 4.3
1960 4.4 1986 3.5
1961 4.3 1987 4.0
1962 52 1988 4.7
1963 4.7 1989 3.7
1964 5.9 1990 3.3
1965 6.0 1991 2.7
1966 55 1992 3.3
1967 3.7 1993 2.9
1968 54 1994 4.7
1969 5.3 1995 4.0
1970 3.2 1996 4.4
1971 4.0 1997 4.1
1972 53 1998 2.3
1973 56 1999 3.9
1974 1.4 2000 4.7
1975 0.4 2001 22

Fuente: Para la serie 1951-1959 la tasa de crecimiento es de elaboraci6n propia y fue calculada en
base a la informaci6n reportada en Angus Maddison, La economia mundial 1820-1992. Andlisis y
Estadisticas. OCDE, 1997, p. 314. Para los afios 1960-1999, Fondo Monetario Internacional,
Estadisticas Financieras Internacionales, Anuario 1986 y 2000. La serie 1985-1999 representa la
variacién porcentual de la medida del volumen del PIB. Para los afios 2000-2001, International
Monetary Fund, World Economic Outlook. September 2002. Trade and Finance 2002,
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Cuadro 1.1

Economia Mundial
Producto Interno Bruto 1960-1980
(Tasa de crecimiento)

Afio L hond Asia América
1960 43 . 6.4
1961 47 35 6.0
1962 43 35 47
1963 6.0 6.0 24
1964 6.0 62 5.1
1965 55 -1.0 11.2
1966 5.1 33 5.7
1967 43 5.7 4.0
1968 59 43 6.7
1969 76 76 6.6
1970 59 57 49
1971 6.0 36 6.5
1972 57 24 6.8
1973 6.4 6.6 77
1974 58 29 7.0
1975 47 7.5 41
1976 55 20 6.1
1977 6.1 75 5.0
1978 a3 93 44
1979 47 40 64
1980 44 58 5.0

Fuente: Fondo Monetario Internacional, Estadisticas Financieras
Internacionales, Anuario 1986.
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Cuadro 2

Economia Mundial
Exportaciones Totales 1950-2001

Afio Valor cr:‘:i‘n:i:tn Aiio Valor CP::i:i::la
1950 - - 1976 922.1 13.6
1951 77,130 - 1977 | 1046.6 13.5
1952 74,170 -3.8 1978 1209.7 15.6
1953 74,930 1.0 1979 | 1537.0 27.1
1954 77,680 3.7 1980 | 1883.0 22.5
1955 84,550 8.8 1981 1851.3 -1.7
1956 93,880 11.0 1982 1716.3 -7.3
1957 | 100,880 7.5 1983 | 1666.3 -2.9
1958 100.1 4.8 1984 | 1763.4 5.8
1959 106.6 6.5 1985 |[1,887.8 1.2
1960 118.2 10.9 1986 | 2,058.1 9.0
1961 122.7 3.8 1987 [2,431.2 18.1
1962 128.1 44 1988 |2,779.5 14.3
1963 140.7 9.8 1989 |3,024.1 8.8
1964 157.0 11.6 1990 |3,438.6 13.7
1965 170.3 8.5 1991 |3,530.3 2.7
1966 186.9 9.7 1992 |3,757.9 6.4
1967 195.2 44 1993 [3,765.8 0.2
1968 218.1 11.7 1994 |4,281.4 13.7
1969 249.0 14.2 1995 |5,120.2 19.6
1970 286.4 15.0 1996 |5,339.5 43
1971 321.3 12.2 1997 |5,526.4 3.5
1972 383.3 19.3 1998 | 5,440.9 -1.6
1973 5324 38.9 1999 |5,623.7 34
1974 793.9 49.1 2000 |6,310.1 12.2
1975 811.6 22 2001 | 6,102.0 -3.7

Fuente: La tasa de crecimiento es de elaboraci6n propia y fue calculada en base a los
valores reportados en International Monetary Fund, International Financial Statistics,
1962 y 2003; International Financial Statistics, Yearbook 2001; Fondo Monetario
Internacional, Estadisticas Financieras Inlernacionales, Anuario 1986. La serie de
1951-1957 estd expresada en millones de dolares de los EUA; la serie de 1958-1984
estd expresada en miles de millones de délares de los EUA; la serie de 1985-2001 se
expresa en billones de délares de los EUA. La tasa de variacion para el afio de 1958 y
1985 fue elaborada con el promedio simple de dos series debido a la discrepancia de
informacion reportada en ambas series.
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Cuadro 2.1

Economia Mundial

Exportaciones 1960-1980

Paises en Desarrollo | Asia |
Aiio | Valor % Aifio | Valor %
1960 | 34163 | 3.9 1960 | 10417 | -1.1
1961 | 33871 | -0.9 1961 | 9703 | 6.9
1962 | 34906 | 3.1 1962 | 9527 | -1.8
1963 | 38696 | 10.9 1963 | 10318 | 8.3
1964 | 41513 | 7.3 1964 | 10764 | 43
1965 | 44179 | 6.4 1965 | 11657 | 83
1966 | 47672 | 7.9 1966 | 12553 | 7.7
1967 | 48343 | 1.4 1967 | 12178 | -3.0
1968 | 52472 | 8.5 1968 | 12810 | 5.2
1969 | 57931 10.4 1969 14322 11.8
1970 | 64938 | 12.1 1970 | 15646 | 9.2
1971 | 73150 | 126 1971 {17470 | 11.7
1972 | 88070 | 20.4 1972 | 21813 | 24.9
1973 |129531 47.1 1973 | 34066 | 56.2
1974 |251784| 944 1974 | 49114 | 442
1975 [238329| -5.3 1975 | 49016 | -0.2
1976 [282166| 18.4 1976 | 60578 | 23.6
1977 |321106| 138 1977 | 72351 | 194
1978 (339307 5.7 1978 | 85315 | 17.9
1979 |468241] 38.0 1979 | 112741 ] 32.1
1980 |623744| 332 1980 |144274| 28.0

América
Aifio | Valor %
1960 | 9293 42
1961 | 9501 22
1962 | 10002 | 5.3
1963 | 10504 | 5.0
1964 | 11225 | 6.9
1965 | 11676 | 4.0
1966 | 12334 | 5.6
1967 | 12317 | -0.1
1968 | 12948 | 5.1
1969 | 14242 | 10.0
1970 | 15922 1.8
1971 | 16436 | 3.2
1972 | 18848 | 14.7
1973 | 27162 | 44.1
1974 | 45366 | 67.0
1975 | 41616 | -8.3
1976 | 47768 | 14.8
1977 | 55702 | 16.6
1978 | 59249 | 6.4
1979 | 79727 | 34.6
1980 [103740( 30.1

Fuente: Las tasas de crecimiento son de elaboracion propia y fueron calculadas en base a los
valores reportados en Fondo Monetario Internacional, Estadisticas Financieras Internacionales,
Anuario 1986. Los valores se expresan en miles de millones de délares de los EUA.
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Cuadro 3

Economia Mundial
Importaciones Totales 1950-2001

Aiio Valor ,,.:;:l::m Aiio Valor ".::;:i::m
1950 - - 1976 935.2 13.1
1951 85,840 - 1977 1072.3 14.7
1952 80,580 -6.1 1978 1245.7 16.2
1953 76,660 -4.9 1979 | 1567.5 25.8
1954 79,790 4.1 1980 | 1928.6 23.0
1955 89,300 11.9 1981 1909.7 -1.0
1956 98,600 10.4 1982 | 1792.9 -6.1
1957 108,240 9.8 1983 1736.0 -3.2
1958 104.7 -6.6 1984 | 1846.8 6.4
1959 111.2 6.2 1985 | 1,965.5 1.5
1960 124.1 11.6 1986 |2,1444 9.1
1961 128.8 3.8 1987 |2.513.3 17.2
1962 135.6 53 1988 |2,878.6 14.5
1963 147.6 8.8 1989 [3,115.2 8.2
1964 165.0 11.8 1990 |3,532.2 13.4
1965 179.5 8.8 1991 |3,643.6 3.2
1966 197.6 10.1 1992 |3,872.6 6.3
1967 206.8 4.7 1993 |3,822.5 -1.3
1968 229.6 11.0 1994 14,345.9 13.7
1969 261.3 13.8 1995 15,189.8 19.4
1970 300.4 15.0 1996 | 5,440.8 4.8
1971 335.4 11.7 1997 |[5,625.2 34
1972 3934 17.3 1998 |5,541.9 -1.5
1973 543.0 38.0 1999 |5,767.9 4.1
1974 795.7 46.5 2000 [6,512.8 12.9
1975 826.7 3.9 2001 [6,324.6 -3.7
Fuente: La tasa de crecimiento es de elaboracién propia y fue calculada en base a los

valores reportados en International Monetary Fund, International Financial Statistics.,
1962 y 2003; International Financial Statistics, Yearbook 2001; Fondo Monetario
Internacional, Estadisticas Financieras Internacionales, Anuario 1986. La serie de
1951-1957 estd expresada en millones de dolares de los EUA; la serie de 1958-1984
estd expresada en miles de millones de ddlares de los EUA; la serie de 1985-2001 se
expresa en billones de délares de los EUA. La tasa de variacién para el ailo de 1985
fue elaborada con el promedio simple de las dos series debido a la discrepancia de
informacion reportada en ambas series.
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Cuadro 3.1

Economia Mundial
Importaciones 1960-1980

Paises en Desarrollo | [ Asia | [ América

Afio | Valor % Afio | Valor % Aiio | Valor %

1960 | 38278 9.9 1960 | 12633 | 10.3 1960 | 9622 6.2

1961 | 38677 1.0 1961 | 12108 | 4.2 1961 | 10055 4.5

1962 | 38390 | -0.7 1962 | 11785 | -2.7 1962 | 10297 24

1963 | 40760 | 6.2 1963 | 12557 | 6.6 1963 | 10135 | -1.6
1964 | 44701 9.7 1964 | 13752 95 1964 | 10763 6.2

1965 | 47579 | 6.4 1965 | 14761 7.3 1965 | 11076 2.9

1966 | 51666 8.6 1966 | 16269 | 10.2 1966 | 12180 | 10.0
1967 | 53185 29 1967 | 16515 1.5 1967 | 12675 4.1

1968 | 56972 | 7.1 1968 | 17158 | 3.9 1968 | 13791 | 8.8

1969 | 62829 | 103 1969 | 18257 | 6.4 1969 | 15152 9.9

1970 | 71954 | 14.5 1970 | 20310 | 11.2 1970 | 17269 14.0
1971 | 81199 | 12.8 1971 | 22613 | 11.3 1971 19274 1.6
1972 | 90576 | 11.5 1972 | 25602 | 13.2 1972 | 21559 | 11.9
1973 [126162| 39.3 1973 | 37852 | 47.8 1973 | 28360 | 31.5
1974 |199525| 58.1 1974 | 56434 | 49.1 1974 | 49883 | 75.9
1975 |231447| 16.0 1975 | 6069 | 7.5 1975 | 52796 5.8

1976 |247197| 6.8 1976 | 64116 | 5.6 1976 | 55290 4.7

1977 |293468| 18.7 1977 | 74584 16.3 1977 | 60991 10.3
1978 |343691| 17.1 1978 | 95179 | 27.6 1978 | 68187 | 11.8
1979 |409765| 19.2 1979 (123703 30.0 1979 | 85872 | 25.9
1980 |539402| 31.6 1980 | 160788 | 30.0 1980 |113836| 32.6

Fuente: Las tasas de crecimiento son de elaboracién propia y fueron calculadas en base a los
valores reportados en Fondo Monetario Internacional, Estadisticas Financieras Internacionales,
Anuario 1986. Los valores se expresan en miles de millones de délares de los EUA.
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Cuadro 4

Economia Mundial

Inversién Directa 1950-2001

Aiio Valor Ta.sa.de Aifio Valor Ta'sa.de
crecimiento crecimiento
1950 - - 1976 -9775 943
1951 - - 1977 -2707 69.7
1952 - - 1978 -3799 -40.3
1953 - - 1979 -8149 -114.5
1954 - - 1980 4690 42.4
1955 - - 1981 53723 103.6
1956 - - 1982 49076 -8.6
1957 - - 1983 46016 -6.2
1958 - - 1984 52051 13.1
1959 - - 1985 50975 -8.2
1960 - - 1986 76052 49.2
1961 - - 1987 122175 60.8
1962 - - 1988 150449 23.1
1963 - - 1989 190486 26.6
1964 - - 1990 200434 5.2
1965 - - 1991 154405 -15.1
1966 - - 1992 166491 7.8
1967 - - 1993 218574 313
1968 - - 1994 242480 10.9
1969 - - 1995 326 33.3
1970 -2314 - 1996 372.3 14.2
1971 -2561 -10.7 1997 462.2 241
1972 -2463 38 1998 676.5 46.4
1973 -6633 -169.3 1999 1057.3 56.3
1974 -5888 11.2 2000 1301.2 23.1
1975 -4474 24.0 2001 797.8 471

Fuente: La tasa de crecimiento es de elaboracién propia y fue calculada en base
a los valores reportados en International Monetary Fund, Balance of Payments
Yearbook 1977; Balance of Payments Statistics 1982; Balance of Payments
Statistics, Yearbook 1988, 1992, 1998, 2001 y 2003. La serie 1970-1984 esta
expresada en millones de SDR’s; la serie 1985-1994 estd expresada en millones
de dolares de los EUA; la serie 1995-2001 estd expresada en billones de d6lares
de los EUA.

103



pol

Tasa de crecimiento

150 -
100
1

50 4

Grifica 4

Economia Munadial

Inversién Directa 1950-2001

AN LA

1T0 1955
=100 +

-160 4

200 -

Fuente: Cuadro 4

1860

1885

»
1976/ or1s 1 80“19‘35

v

T

1985

2005

Afos



Cuadro 4.1

Economia Mundial
Inversion Directa 1990-2000

Paises en Desarrollo Asia América

Afio | Valor % Aifio | Valor % Aifio | Valor %
1990 | 29958 | 14.1 1990 | 17392 | 243 1990 | 7803 16.6
1991 | 40717 | 35.9 1991 | 20843 | 19.8 1991 | 13085 | 67.7
1992 | 48894 | 20.1 1992 | 25998 | 24.7 1992 | 14614 | 11.7
1993 | 75285 | 54.0 1993 | 46212 | 77.8 1993 | 14288 | -2.2
1994 |102432| 36.1 1994 | 57358 | 24.1 1994 | 28368 | 98.5
1995 | 121849 19.0 1995 | 66339 | 15.7 1995 | 30119 | 6.2
1996 |147430( 21.0 1996 | 76122 | 14.7 1996 | 43750 | 453
1997 | 190436 29.2 1997 | 85013 | 11.7 1997 | 65630 | 50.0
1998 |203035| 6.6 1998 | 87144 | 2.5 1998 | 72784 | 10.9
1999 |224186| 10.4 1999 | 93072 | 6.8 1999 | 87580 | 20.3
2000 |248664| 10.9 2000 | 130249 39.9 2000 | 74988 | -14.4

Fuente: Las tasas de crecimiento son de elaboracion propia y fueron calculadas en base a los
valores reportados en International Monetary Fund, Balance of Payments Statistics Yearbook, 1992,
1998 y 2001. Los valores se expresan en millones de dolares de los EUA.
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Cuadro 5

Economia Mundial

Inversién en Cartera 1950-2001

Afio | Valor | Tasade Afio | Valor | Tasade
crecimiento crecimiento
1950 - = 1976 7916 4222.9
1951 - - 1977 23679 199.1
1952 = = 1978 7471 -68.4
1953 = = 1979 1584 -78.8
1954 - = 1980 -2687 -269.6
1955 - - 1981 -13909 100.1
1956 - - 1982 -15398 -10.7
1957 - - 1983 11938 177.5
1958 - - 1984 22030 84.5
1959 = = 1985 47124 28.7
1960 - - 1986 5415 -88.5
1961 - - 1987 14896 175.1
1962 = - 1988 -4697 -131.5
1963 - - 1989 39632 943.8
1964 = - 1990 -3655 -109.2
1965 = - 1991 112433 3176.1
1966 - - 1992 93205 -27.6
1967 - - 1993 194680 108.9
1968 = - 1994 89.4 -45.8
1969 - - 1895 218.6 144.5
1970 - - 1996 266.9 221
1971 - - 1997 286.2 7.2
1972 - = 1998 -55.9 -119.5
1973 - - 1999 315.9 665.1
1974 - & 2000 255.3 -19.2
1975 -192 = 2001 99.6 -50.6
Fuente: La tasa de crecimiento es de elaboracion propia y fue calculada en base a

los valores reportados en International Monetary Fund, Balance of Payments
Statistics 1982; Balance of Payments Statistics, Yearbook 1988, 1992, 1998, 2001
y 2003. La serie 1975-1984 esta expresada en millones de SDR’s; la serie 1985-
1993 esta expresada en millones de délares de los EUA; la serie 1994-2001 esté
expresada en billones de dolares de los EUA. Los datos de los activos se
representan con signo positivo, y las obligaciones con signo negativo.
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Cuadro 6

Economia Mexicana
Producto Interno Bruto 1950-2001

Afio Ta.sa'de Aifio Ta:sa.de
crecimiento crecimiento
1950 9.9 1976 4.2
1951 7.7 1977 34
1952 3.9 1978 8.3
1953 0.2 1979 9.2
1954 10.5 1980 8.3
1955 8.8 1981 7.9
1956 6.6 1982 -0.6
1957 ) 1983 -5.3
1958 54 1984 35
1959 3.0 1985 2.2
1960 8.1 1986 -3.1
1961 4.9 1987 1.7
1962 4.7 1988 1.3
1963 | 8.0 1989 4.2
1964 11.7 1990 5.1
1965 6.5 1991 4.2
1966 6.9 1992 3.6
1967 6.3 1993 2.0
1968 8.1 1994 4.4
1969 6.3 1995 -6.2
1970 6.9 1996 52
1971 4.2 1997 6.7
1972 8.5 1998 4.8
1973 8.4 1999 3.8
1974 6.1 2000 6.6
1975 5.6 2001 -0.3

Fuente: Fondo Monetario Internacional, Estadisticas Financieras Internacionales,
Anuario 1985 y 2000; International Monetary Fund, International Financial Statistics,
2003. La serie de 1951-1956 es de elaboracién propia con base en la informacion de
Nacional Financiera S. A., La Economia Mexicana en cifras, México, 1966. La serie de
1985-1998 representa la variacion porcentual de la medida del volumen del PIB.
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Cuadro 7

Ecopomis Mexicanx
Produclo Inierno Bruto

[1]

(tass de crecimiento)

<0-

1950 1951 1932 1983 1944 1954 15956 1957 1958 1959 1960 1961 1962
Total - 77 40 03 100 B85 88 78 53 30 8% 40 A4S
Gran Divisién
1. Agropecuarto, slivicultura y posca - 53 -28 02 170 92 18 7.8 49 A1 52 1.6 3.4
2. Minoria - 44 78 08 24 112 230 78 72 100 44 28 5.2
4. Industris manufacturers - 105 44 94 848 97 114 65 54 90 85 53 44
4. Construcclén - 95 127 77 76 113 155 130 34 22 148 D5 85
§. Electricidad - "1 87 87 103 115 118 78 78 75 98 73 02
6. Comarclo, restaurantes y hoteles - 113 37 43 73 92 80 79 214 86 120 35 39
7. Transportes, al | y icaciones - 41 1885 55 (468 35 158 57 22 5% 88 35 47
. Rervicion fi leros, soguros y bl 1 b} - 18 58 23 88 44 45 82 11452 4.9 24 54 28
9. 8erviclos comunales, soclglas y personates - 70 58 -74 186 68 95 78 N5 -13 50 85 7.2

1943 1964 1985 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972 193 I94 1978
Total 75 106 &5 82 5686 T3 88 86 42 85 B84 4t 58
Qran Divisién
1. Agropecuario, allvicuttura y pasca 43 74 23 22 12 1.9 1.2 41 57 0.7 41 2.5 20
2 Mineris 42 49 00 40 62 45 82 49 04 46 66 138 538
3. \ndustria manutacturern 94 180 B4 79 83 B89 70 77 3¢ 9484 06 83 &0
4. Construocién 146 168 15 (44 130 74 94 48 45 127 148 66 59
8. Electricided 232 167 64 138 120 196 3.7 114 53 138 123 128 64
8. Comerclo, restaurantss y hotelas 79 10 109 58 72 83 &.d 78 39 100 6.7 50 52
7. Transportes. simacenamlento y comunicaclones 82 68 30 80 50 102 741 75 78 145 155 132 400
8. Sarviclos financleros, seguroe y blanas Inmuebles 38 841 52 57 60 57 67 49 45 73 68 495 49
9. Servitlos ¢ loe, soclales y p nales 90 105 B85 5B 58 74 48 75 64 79 44 85 85




Zlt

Cuadro 7

Cantlyuzclén

1976 1977 1578 1979 1980 198) 1981 19B3 1984 19B5 1986 1987 1948
Tota) 42 34 82 82 8.3 79 05 B3 a7 28 27 1.8 1.0
Gran Olvislén
1. Agrapacuario, uilvicultura y pesce i0 75 60 -2¢ 71 65 06 29 25 38 -21 10 32
2. Mineria 8.1 78 143 447 223 153 82 -27 18 07 -54 5.0 02
3. Industria manufacturers 6.0 35 88 108 72 70 28 13 43 58 -5.2 24 a7
4. Conatruceldn 46 -53 124 130 123 {18 50 -18.0 34 30 588 33 06
&. Electricidad 122 7.8 79 103 6.5 8.4 8.8 0.7 74 8.3 4.2 2.9 a4
8. Comerclo, restaurantes y hoteles 3.2 1.8 79 117 8.1 835 -1.9 -100 3.0 V.7 82 0.6 1.7
7. Trangportes, slmacenamiento y comualcaciones 5.1 B8 125 155 144 107 38 48 B4 23 A9 3.7 1.0
8. 8arviclos financlercs, seguros y bjerves Inmuables 4.0 37 44 53 48 48 29 21 29 25 47 3.7 5.7
9. Servicios comunales, soctales y psrsonsies 57 38 6.7 7.9 7.5 77 4.4 0.3 32 08 18 D09 0.9

1989 1930 1991 1992 1993 IN 1995 1996 1997 1998 1959 1000 2001
Total 42 5.1 42 X] 20 44 G2 52 5.8 5.0 38 68 02
Gran Divialén
1. Agropecusrio, silvicultura y pesca 0.1 5.6 23 10 3.1 02 1.8 38 0.2 3.0 2.0 04 A
2. Minoria 0.3 34 1.0 13 1.9 25 27 8.1 45 27 29 38 08
3. Industria manufacturers 79 68 d4 42 07 41 49 108 89 74 42 69 37
4. Construcclén 17 92 49 8.7 3.0 8.4 -235 .8 8.3 42 5.0 41 53
6. Electricidad 45 28 04 3.1 2.8 4.8 2.1 4.6 52 1.9 79 5.0 13
6. Comerclo, restaurantss y hotelet 49 8.2 6.1 53 0.4 88 155 48 107 56 34 122 -8
7. Transgortes, sl tonto y comunkcact 47 38 .4 53 4.0 87 49 8.0 9.9 8.7 7.8 9.1 Ja
8. Sprvicioa financleros, seguroa y bienes Inmuebles 35 44 47 48 54 54 03 08 37 48 39 S5 48
9. Servicios comunales, soclalea y peraonalea It 31 45 15 a3 12 23 1.0 33 29 21 28 02

Fuente: Pama Is serie 1950-1960 la tasa de crecimleno es de claboracion peopia y fue calculada en basce & la informacién reportada en INEQ). Extadiuicas Histdricas de
Méxlco, 1999, Tomo L Parz la seric 1961-1988, INEQI. Sistema de Cuenias Nacionaler de México 1960-1983, 1987, La serie 1926-1988 s de elabomcidn propis y fue
construida en base a 1a informacidn reponada en INEGH, Producto niermo Brulo Trimesrral, Estadisucas Econdmicad, Mayo 2001. Psra le serie 1989-1999. INEGL Sissema
de Cueruas Naclonales de México. Crentos do blenes y serviclos [988-1999. Tomo L 2000. Para la serie 2000-2001, INEGL. Sistesa de Cuentas Nacionoles de México.
Cuenas de dienes y servicios 1996-2007, Tomo 11. 200). Las cifras reponiadas pasa ¢stos dos afios constituyen ¢l Valor Agregado Bruto a precios basicos { Predacto lnfemo
Bruto 3 precios de mercado menos impuesias a los producos netos),
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Cuadro 8

Economia Mexjcana

. Producto | Bruto
anufuctorgre 1950-200

(tasa de crecimiento)

1950 1981 1982 1953 1984 1938 1936 1947 198 1939 960 1961 1962
Toul 105 44 -1 0.8 87 114 8.5 54 90 88 53 4.4
Divis¥én
1. Praducios slimenticios, bebldas y tabaco - 1.9 98 65 95 2.6 34 118 80 39 87 49 34
2 Toxtites, prandes de vertis § industria dal cuaro - 4.4 19 115 127 122 117 38 18 87 31 -1.0 44
3. Industria de Ia madera y productoa de madera - 98 -162 34 102 68 714 -195 -118 453 35 -84 134
4. Papel, productos de pape), Imprents y editorial - 83 8T 38 24 53 32 126 25 104 H8 98 78
8. Sustanciss quimlcss, derivados del petrdleo y productos de caucho - 23.4 12 19 145 124 39 93 82 202 220 73 84
8. Productos minerskes no metsiicos sxcepto derivados del patrdlen - 74 24 49 91 206 202 100 49 (75 0T -23 130
7. Industr thli Daal - 49 270 -128 141 311 253 8.7 108 83 149 45
8. Prod télicos, maquinaria y squlpo - 388 01 55 {01 122 250 130 OO0 152 99 161 -25
9. Otray Industrizy manufactureras - 14 147 42 53 165 218 114 157 -140 371 145 234

1963 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1370 1971 1972 1973 1974 1978
Total 94 160 984 78 63 8.9 70 77 3¢ 98 105 63 6.0
Davistén
1. Productos slimenticios, abidss y tabace 70 88 50 72 37 58 64 62 15 80 75 44 8.5
2. Textlkes, prendas da vestic 8 Industria del cvero 85 205 69 53 123 78 34 75 85 76 82 1.8 20
3. Industris de la madots y productos Ge meders 15 272 5.1 0.8 49 02 7.6 50 26 8.3 8.0 0.8 2.0
4 Papel, productos de pape!, Impranta y editorial 78 133 131 85 42 86 108 19 20 105 74 78 08
&, Sustanclss quimicae, derivedos del petrdleo y productos de caucho 81 130 1126 63 88 119 104 [-X3 99 148 128 58 7.0
6. Productos minarales no methlicos axcepto derivados del petréleo 38 189 84 174 120 128 86 70 27 B8 94 8.7 89
7. Industrias methlicas basicas 188 138 60 138 48 128 61 -19 08 135 101 111 -0.1
8. Productos métilices, maquinaria y aquipo 192 290 1338 10.7 02 31 66 124 21 121 180 1.3 43

10.0 182 74 89 50 -23 8.0 108 43 2.7 107 04 A

9. Otras Industrias manufacfurom
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Cuadro 8

Continuncldn

1976 1977 1978 (979 1980 1981 1982 1983 1984 )98S 1986 1987 1988
Total 50 35 98 106 72 70 -289 -73 48 58 52 21 3.7
Divisidn
1. Productos alimenticlos, bebldas y tabaco 38 38 67 75 80 49 42 D9 .7 44 08 0.1 1.1
2. Toxtlies, prendas de vestir ¢ Industria daf cusro 10 64 56 110 24 80 58 -56 098 47 48 <49 09
3. Industria da la madera y productos de msdora 68 87 76 114 69 28 D5 -1668 15 37 25 33 23
4. Papel, productoa de pepel, imprems y aditorlal 121 32 86 101 112 44 13 64 64 51 38 08 48
6. Sustanciaz quimicas, derivadoa del petrélec y productos de ceucho 9% 58 68 103 95 83 14 03 64 43 J5 44 1.8
8. Productos minerales no metilicos excepto derivados det petréleo 51 24 101 104 88 47 38 -108 a8 90 64 9.7 -5
7. Industrias motdllcas basicas 28 53 137 B0 34 35 B8 H5 133 -22 B85 123 49
8. Productos metlicos, maquinanis y equipo 29 08 165 157 96 106 128 -228 63 131 -13.3 43 118
9. Otras industrlas manufactureras g2 37 78 80 -18 108 47 B3 58 81 86 A1 42

1989 1590 1991 1992 1993 1994 1998 1996 1997 1998 1999 2000 2001
Total 79 68 34 42 07 44 49 108 99 74 42 69 A7
Olvislén .
1. Productos slimenticion, babides y tabaco 79 45 32 41 31 33 00 33 32 88 40 39 26
2. Textllos, prendas de vestir ¢ Indusiris del cusro 48 358 26 DI 27 1.4 83 157 105 39 J0 S§4 949
3. Industris de 2 madera y productos de madera 01 04 0.7 28 2§ 19 -78 69 87 4.4 0.5 39 88
4. Papel, productos de papel, Imprenta y editorial .7 80 38 35 .20 29 .78 1.3 127 59 49 27 43
&. Sustanclas quimicas, detivados del patréleo y productos de cpucho 54 43 10 16 17 234 L9 668 683 61 24 33 38
6. Productos minerstes no matdlices excepto dertvados de! petrdleo 48 65 38 63 27 48 -11.7 8.1 58 52 18 44 47
Y. Industr tAll béel: 24 72 48 1.5 32 6.2 41 188 1141 4.0 0.4 30 -7.1
8. Productos metlicas, maguinarta y equlpo 110 112 81 82 41 87 -103 223 194 115 69 136 63
9, Otres Industrias manutactureras 108 181 DB 161 -25 22 -102 144 105 79 57 82 -21

Fuente; Para ls serie 1950-1960 le e de crecimiento &s de claboricion propi y fue calculada en base a la informacion repactada en INEGL Extodisticas Histdricas de México. I999 Tomu L

Para fa serie 19611985, INEQL Sisrema de Crentax Noclonales de México 1960-1985, 1987. Pam la sene 1986-1999, INEGL Producto Jaterno Bruto Ir.

/ E:

ATt

Mayo 2001 . E1tolal de (a scrie 19861988 ¢3 de elaboracidn propia y fuc calculada en base a la informacin reponada en INEGL Producio Interno Bruto Tl‘lln:nml Estadistcas Economicas,
Mayo 2001, Para ¢l ol de (b indusiria manufacturera, seric 1989-1999, INEGL, Sixema de Cuentas Nociongles de México. Cuentas dr bienes y servicios 1988-1999, Tomo (L 2000. Pasa la
seric 2000-2001, INEGL Siswna de Cuentas Notionales de México. Cuenias de bienes y servicios 1996-2004. Tomo Ii. 2003, Las cifras reportedas pam estos dos anas constituyen < Valar

Agregado Brulo 2 precios bisicos {Producto lnlerno Bruto & precios de awercade menas impucstos 2 los productos netes)
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Cuadro 9

Economia Mexicana
Exportaciones Totales 1950-2001

Ao | Valor | miento
1950 - -
1951 644 -
1952 656 1.9
1953 585 -10.8
1954 656 12.1
1955 807 23.0
1956 880 9.0
1957 734 -16.6
1958 0.734 0.3
1959 0.750 22
1960 0.765 2.0
1961 0.826 8.0
1962 0.931 12.7
1963 0.969 4.1
1964 1.031 6.4
1965 1.120, 8.6
1966 1.199 7.1
1967 1.136 53
1968 1.254 10.4
1969 1.430 14.0
1970 1.403 -1.9
1971 1.508 7.5
1972 1.699 12.7
1973 2.261 33.1
1974 2.987 32.1
1975 2.904 -2.8

Aiio Valor c:;:if:m
1976 3.417 17.7
1977 4518 32.2
1978 5.958 31.9
1979 8.982 50.8
1980 15.570 73.3
1981 19.646 26.2
1982 21.214 8.0
1983 21.819 2.9
1984 24.407 11.9
1985 26.757 -8.7
1986 21.804 -18.5
1987 27.600 26.6
1988 30.691 11.2
1989 35.171 14.6
1990 40.711 15.8
1991 42.688 4.9
1992 46.196 8.2
1993 51.886 12.3
1994 60.882 17.3
1995 79.542 30.6
1996 96.000 20.7
1997 | 110.431 15.0
1998 | 117.460 6.4
1999 | 136.391 16.1
2000 | 166.400 22.0
2001 154.500 -7.1

Fuente: La tasa de crecimiento es de elaboracitn propia y fue calculada en base a los
valores reportados en International Monetary Fund, International Financial
Statistics, 1962 y 2003; International Financial Statistics Yearbook, 2001; Fondo
Monetario Intemmacional, Estadisticas Financieras Internacionales, Anuario 1986. La
serie de 1951-1957 estd expresada en millones de délares de los EUA; la serie de
1958-1984 esti expresada en miles de millones de délares de los EUA; la serie de
1985-2001 estd expresada en billones de délares de los EUA. La tasa de variacion
para cl afio de 1985 fue elaborada con el promedio simple de las dos series debido a
la discrepancia de informacién reportada en ambas series.
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Cuadro 10

Economia Mexicana
Importaciones Totales 1950-2001

Afio Valor T’_“_de Aiio Valor Ts_sa_de
crecimiento crecimiento
1950 > - 1976 6.028 -8.2
1951 822 - 1977 5.883 -2.4
1952 807 -1.8 1978 7.555 284
1953 807 0.0 1979 12.086 60.0
1954 800 -0.9 1980 19.46 61.0
1955 885 10.6 1981 24.068 237
1956 1,072 211 1982 15.128 -37.1
1957 1,155 7.7 1983 8.023 -47.0
1958 1.129 -2.3 1984 11.788 46.9
1959 1.007 -10.8 1985 19.116 16.6
1960 1.186 17.8 1986 17.573 -8.1
1961 1.139 4.0 1987 19.696 121
1962 1.143 04 1988 29.402 49.3
1963 1.24 8.5 1989 36.4 23.8
1964 1.493 20.4 1990 43.548 19.6
1965 1.56 4.5 1991 52.315 20.1
1966 1.605 29 1992 65.049 243
1967 1.746 8.8 1993 68.439 52
1968 1.96 12.3 1994 83.075 21.4
1969 2.078 6.0 1995 75.858 -8.7
1970 2.461 18.4 1996 93.674 23.5
1971 2.25 -8.6 1997 114.847 22.6
1972 2.718 20.8 1998 130.948 14.0
1973 3.813 40.3 1999 148.648 13.5
1974 6.057 58.9 2000 182.7 229
1975 6.57 8.5 2001 168,276 -3.5

Fuente: La tasa de crecimiento es de elaboracién propia y fue calculada en base a los valores
reportados en International Monetary Fund, International Financial Statistics, 1962, 2003 y
2004; International Financial Statistics, Yearbook 2001; Fondo Monetario Internacional,
Estadisticas Financieras Internacionales, Anuario 1986. La serie 1951-1957 estd expresada en
millones de ddlares de los EUA; la serie 1958-1984 estd expresada en miles de millones de
ddlares de los EUA; la serie 1985-2000 esta expresada en billones de délares de los EUA; para el
afio 2001 en valor esta expresado en millones de ddlares de los EUA., La tasa de variacion para el
afio de 1985 fue elaborada con el promedio simple de las dos series debido a la discrepancia de
informacién reportada en ambas series.
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Cuadro 10.1

Economia Mexicana
Cociente de Apertura 1950-1960

Aiio Exportaciones | Importaciones PIB C:cpi:rnt:.er:e
1950 4602 4807 100500 -0.002039801
1951 5573 7112 129600 -0.011875000
1952 5751 6984 145600 -0.008468407
1953 5115 6985 144800 -0.012914365
1954 7389 8926 176500 -0.008708215
1955 9807 11046 215000 -0.005762791
1956 10424 13396 245600 -0.012100977
1957 9180 14440 282100 -0.018645870
1958 9181 14108 313500 -0.015716108
1959 9378 12583 336000 -0.009538690
1960 9561 14831 381100 -0.013828391

Fuente: El cociente de apertura es de elaboracion propia y fue calculado en base a los valores
reportados en Fondo Monetario Internacional, International Financial Statistics, Anuario 1980.
Los valores se expresan en millones de pesos.
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Cuadro 11

Economia Mexicana
Inversién Extranjera Directa 1950-2001

Aiio Valor c,::—:;f:m Aifio Valor ,:,?,:if:m
1950 86.5 - 1976 544 8.4
1951 123.8 43.1 1977 476 -12.5
1952 63.3 -48.9 1978 662 39.1
1953 40.9 -35.4 1979 1037 56.6
1954 104.6 155.7 1980 1417 36.6
1955 106.8 2.1 1981 2155 31.7
1956 118.0 10.5 1982 1489 -30.9
1957 131.6 11.5 1983 427 -71.3
1958 100.3 -23.8 1984 381 -10.8
1959 81.2 -19.0 1985 494 29.8
1960 -38.1 | -146.9 1986 1290 147.7
1961 1193 413.1 1987 1796 74.1
1962 126.5 6.0 1988 635 -64.6
1963 117.5 -7.1 1989 2648 317
1964 162.0 37.3 1990 2632 -3.8
1965 214.0 32.1 1991 4762 83.5
1966 186.0 -13.1 1992 5366 12.7
1967 130 414 1993 4,389 -18.2
1968 227 74.6 1994 110,973 150.0
1969 297 30.8 1995 9,526 -13.2
1970 323 8.8 1996 9,186 -3.6
1971 306 -5.3 1997 | 12,831 39.7
1972 277 9.5 1998 | 11,312 -11.8
1973 383 383 1999 | 11,915 53
1974 564 473 2000 | 13,286 11.5
1975 502 -11 2001 | 24,731 743

Fuente: La tasa de crecimiento es de elaboracion propia y fue calculada en base a los
valores reportados en International Monetary Fund, Balance of Payments, Yearbook
1957, 1961, 1966, 1969, 1971, 1973 y 1979; Balance of Payments Statistics, 1982 y
1986; Balance of Payments Statistics, Yearbook 1988, 1992, 1993, 1998 y 2001;
International Financial Statistics, 2003. Las series de 1950-1966 y 1987-2001, estan
expresadas en millones de dblares de los EUA; la serie de 1967-1986 estd expresada
en millones de SDR's. La tasa de variacién para el afio de 1964 fue elaborada con el
promedio simple de las dos series debido a la discrepancia de informacién reportada
en ambas series.
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Cuadro 12

Economia Mexicana

Inversion en Cartera 1950-2001

Afio Valor er:::i::m
1950 - -
1951 - -
1952 - -
1953 - -
1954 - -
1955 - -
1956 - -
1957 - -
1958 - -
1959 - -
1960 -61 -
1961 -24 60.7
1962 -15 37.5
1963 34 326.7
1964 51 50.0
1965 37 | . -27.5
1966 24 -35.1
1967 68 183.3
1968 115 69. 1
1969 49 -57.4
1970 -19 | -138.8
1971 23 221.1
1972 46 100.0
1973 54 17.4
1974 -68 | -225.9
1975 126 285.3

Afio | Valor | eimieno
1976 373 196.0
1977 1,146 207.2
1978 593 -48.3
1979 -306 -150.7
1980 -57 81.4
1981 845 1582.5
1982 844 -0.1
1983 -584 -169.2
1984 -739 -26.5
1985 -984 -21.9
1986 -816 17.1
1987 -397 51.3
1988 1,676 5222
1989 438 -73.9
1990 -5,359 |-1323.5
1991 9,267 2729
1992 14,095 52.1
1993 28,355 47.6
1994 7,415 -73.8
1995 |[-10,377 -239.9
1996 13,961 234.5
1997 4,330 -69.0
1998 -1,346 -131.1
1999 10,130 852.6
2000 -935 -109.2
2001 986 76.9

Fuente: La tasa de crecimiento es de elaboracion propia y fue calculada en base a los
valores reportados en International Monetary Fund, Balance of Payments, Yearbook
1979; Balance of Payments Statistics, 1986; Balance of Payments Statistics, Yearbook
1993 y 2001; International Financial Statistics, 2003. La serie de 1971-1984 esta
expresada en millones de SDR’s; la serie de 1985-2001 esta expresada en millones de
dblares de los EUA.
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Economia Mexicana

Cuadro 13

Tipo de Cambio Bilateral

México-Estados Unidos de América 1950-2001

Pesos por

Aly déllar

1950 0.00865
1951 0.00865
1952 0.00865
1953 0.00865
1954 0.01122
1955 0.01250
1956 0.01250
1957 0.01250
1958 0.01250
1959 0.01250
1960 0.01250
1961 0.01250
1962 0.01250
1963 0.01250
1964 0.01250
1965 0.01250
1966 0.01250
1967 0.01250
1968 0.01250
1969 0.01250
1970 0.01250
1971 0.01250
1972 0.01250
1973 0.01250
1974 0.01250
1975 0.01250

Fuente: Fondo Monetario Internacional, Estadisticas Fi

Pesos por
Ao déllar
1976 0.01543
1977 0.02257
1978 0.02276
1979 0.02281
1980 0.02295
1981 0.02450
1982 0.05640
1983 0.12010
1984 0.16780
1985 0.25690
1986 0.61180
1987 1.37820
1988 2.27310
1989 2.46150
1990 2.81260
1991 3.01840
1992 3.09490
1993 3.11560
1994 3.37510
1995 6.41940
1996 7.59940
1997 7.91850
1998 9.13600
1999 9.56040
2000 9.45560
2001 9.34000
ieras Inter ionales,

Anuario 1981 y 2000; International Monetary Fund, International Financial Statistics,
April 2004, La serie se presenta en nuevos pesos.
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Economia Mexicana
Inflacién 1950-2001

Cuadro 14

Precios al

Ado Consumidor
1950 -
1951 24.10
1952 27.60
1953 27.10
1954 28.50
1955 33.00
1956 34.60
1957 36.30
1958 40.80
1959 41.90
1960 43.90
1961 44.60
1962 45.10
1963 45.40
1964 46.50
1965 48.20
1966 50.20
1967 51.70
1968 52.10
1969 53.90
1970 56.70
1971 59.60
1972 62.60
1973 70.20
1974 86.80
1975 100.00

Precios al
Afio Consumidor
1976 115.80
1977 149.50
1978 175.40
1979 207.40
1980 262.10
1981 400.00
1982 600.00
1983 1200.00
1984 2000.00
1985 3200.00
1986 5900.00
1987 13700.00
1988 29300.00
1989 35200.00
1990 44500.00
1991 54600.00
1992 63100.00
1993 69300.00
1994 74100.00
1995 100000.00
1996 134400.00
1997 162100.00
1998 187900.00
1999 219100.00
2000 239900.00
2001 255100.00

Fuente: Fondo Monetario Internacional, Estadisticas Financieras Internacionales,
Anuario 1981 y 2000; International Monetary Fund, International Financial Statistics,
April 2004, La serie se presenta en base 1975=100
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