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INTRODUCCION.

El presente trabajo se elabord con la finalidad de conocer la importancia que
tiene el utilizar un adecuado sistema de valuacion de inventarios para las pequefas y

medianas empresas comerciales de la ciudad de Uruapan, Michoacan.

En la actualidad, dada la dificil situacion econdmica que prevalece en el pais, es
de vital importancia para la pequefia y mediana empresa, contar con un sistema para
el manejo de sus inventarios que le permita, por una parte, tenerlos valuados de tal
manera que las repercusiones de la inflacion se vean reflejados en ellos y de esta
manera no se descapitalicen y por otro lado considerar volimenes adecuados para
poder satisfacer la demanda de sus clientes sin que excedan su cantidad
comprometiendo gran parte de sus recursos. El manejo de los inventarios es
sumamente importante para cualquier empresa comercial, ya que estos representan

su razoén de ser y constituyen la inversiébn mas fuerte de su activo circulante.

Fueron estos razonamientos los que motivaron a la realizacion del presente

trabajo de investigacion en el que se plantearon los siguientes objetivos:

e Conocer las principales caracteristicas de las empresas pequefias y medianas

de giro comercial y su problematica.



¢ Conocer los diferentes sistemas de valuacion de inventarios, asi como las
repercusiones que tiene para la empresa la adopcion de uno u otro sistema y
la reexpresion de su informacion financiera.

¢ Conocer algunos métodos para el manejo de los inventarios que pueden traer
grandes beneficios a las empresas que los adopten, asi como la presentacion
de estos en los Estados Financieros.

¢ Conocer si las pequeiias y medianas empresas comerciales de la ciudad de
Uruapan, Mich., cuentan con un método para valuar sus inventarios, las
ventajas y desventajas que les ocasionan, la informacion que de ese renglon

obtienen, la eficiencia del sistema y si reexpresan sus Estados Financieros.

La hipétesis de trabajo de esta investigacion es:
“La Pequena y Mediana empresa comercial de Uruapan, Michoacan no utiliza

un metodo para la valuacién de sus inventarios.”

Para cumplir con los objetivos planeados es necesario realizar un estudio teérico
para el cual, en el primer capitulo se analizara a la empresa como un ente
economico , posteriormente se estudiara las caracteristicas y clasificaciones que se
pueden hacer de un ente econdémico. Asi mismo se vera la problematica que
enfrentan las pequefas y medianas empresas comerciales de la ciudad de Uruapan

Michoacan.



En el capitulo 2 se analizara el concepto de inventarios y los diferentes sistemas
de valuacion que se puede aplicar al mismo rubro, por otra parte se estudiara la
definiciéon de reexpresion , el método que en la actualidad se utiliza para reexpresar
los estados financieros y en especial ala renglén de inventarios, de la misma forma
se estudiara las reglas de presentacion que debe tener este rubro dentro de los
Estados Financieros que elabora la empresa y por ultimo en el  aspecto tedrico se
vera dos diferentes método de control de inventarios los cuales son el Sistema A-B-

C- y el de Maximos y Minimos.

En el capitulo 3 se aplicara un cuestionario a las pequefias y medianas empresas
comerciales de la ciudad de Uruapan, Michoacan, que cumplan con las
caracteristicas establecidas para este trabajo, posteriormente se graficaran vy
analizaran los resultados obtenidos de la investigacion de campo, con la finalidad de

probar o disprobar la hipétesis antes planteada.

La metodologia que se empleara para la elaboracién de este trabajo se efectuara
mediante una investigacion documental que servira de base para dar sustento tedrico
a la investigacion, posteriormente se elaborara un muestreo estadistico aplicado a
una muestra representativa de pequefias y medianas empresas comerciales de la
ciudad de Uruapan, Michoacan; a las que se les aplicara un cuestionario para
conocer si utilizan o no un método para valuar sus inventarios, y la importancia que

dan a estos.



CAPITULO |

LA EMPRESA.

En el primer capitulo se analizard a la empresa como un ente econémico que
consta de diferentes caracteristicas que en ocasiones no se pueden generalizar para
tod;a\s las empresas. Por tal situacion también se van a estudiar las diversas
clasificaciones que se puede hacer para las entidades. Por otra parte se estudiara
la problematica que enfrentan las medianas y pequefias empresas de esta ciudad.
Una situacién que tienen que enfrentar las empresas uruapenses es que los
propietarios administran |la empresa y no dan oportunidad a profesionales a la
administracion que pueden manejar de diferente forma a la empresa y con

conocimientos y especializaciones en determinadas areas.

1.1. CONCEPTO DE EMPRESA.

Es importante comenzar definiendo el concepto de empresa, no obstante la
importancia de éstas en la sociedad moderna es uno de los conceptos mas
complicados de definir, puesto que la exploracion para definirlos ain no termina, ya

que la empresa esta evolucionando constantemente.

“La empresa es una entidad econémica destinada a producir bienes, venderlos

y obtener un beneficio. (Rodriguez,1993:57)



Por otra parte se define como:

“ Una entidad de produccion de bienes y servicios para satisfacer un mercado y
obtener un beneficio.(Reyes,1976:34)

Desde el punto de vista economico, hay otra conceptualizacion la cual es :

“ Es la unidad econémica- social en la que el capital, el trabajo y la direccion se
coordinan para lograr una produccién que responde a los requerimientos del medio
humano en que la propia empresa actta . (Guzman:n.p:24)

Después de haber analizado los anteriores conceptos podemos definir a la empresa
como:

Una unidad productora de bienes y servicios que busca satisfacer un mercado y

que puede tener fines lucrativos y no lucrativos.

1.2. VENTAJAS DE LAS EMPRESAS.
Basicamente existen dos grandes ventajas que son:

1.- Es la encargada dentro de la sociedad de realizar la produccion y los negocios
en Qran escala.

2.- Su organizacién administrativa y su constitucion legal hacen de ella un
organismo que ofrece garantia, por lo cual se ha ampliado el crédito y puede realizar

compra de gran volumen a un mediano o largo plazo.

1.3 CARACTERISTICAS DE LA EMPRESA.
Antes de mencionar las caracteristicas de la empresa es importante tomar en
cuenta que no podemos generalizarlas ya que cada una de las entidades tiene sus

propias caracteristicas, por tal situacion se hara mencion solamente, aquellas que se



pueden considerar como geneéricas, las cuales son las siguientes.
a) Es una persona Juridica.
Ya que es una entidad que cuenta con derechos y obligaciones.
b) Es una unidad economica.
Porque tiene finalidad lucrativas, es decir, su principal objetivo es obtener
ganancias.
c) Ejerce una accién mercantil.
Porque compra para producir y produce para vender.
d) Asume la total responsabilidad del riesgo de perdida.
Es una caracteristica muy importe, pues los propietarios son los Gnicos
responsables de la marcha del organismo.
e) Es una entidad social .
Ya que su proposito es servir a la sociedad en la que esta inmersa.

(Rodriguez, 1993:87)

1.4. CLASIFICACION DE LAS EMPRESAS.

Para poder determinar los hechos y operaciones de las empresas, en materia de
registro metddico, necesitamos  clasificar de acuerdo a sus caracteristicas
particulares a cada entidad.

A) Por la rama a que pertenecen se clasifican en:

1.- De servicios.

Son aquellas en las que con el esfuerzo del hombre, producen un servicio
para la mayor parte de una colectividad en determinada region, sin que el producto

objeto del servicio tenga naturaleza corpérea.



Dentro de esta clasificacion se puede hacer una subclasificacion.
a) Sin concesion.- Aquellas que no requieren mas que en algunos casos, licencia
de funcionamiento por parte de las autoridades.
b) Concesionadas por el Estado.- Aquellas cuya indole es de caracter financiero.
c¢) Concesionadas no financieras.- Aquéllas autorizadas por el estado, pero sus

servicios no son de caracter financiero.

2.- Comerciales.

“ Son aquel tipo de empresa que se dedican a adquirir ciertas clase de bienes o
productos, con el objeto de venderlos posteriormente en el mismo estado fisico en
que fueron adquiridos, aumentando al precio de costo o adquisicion, un porcentaje
denominado “margen de utilidad" (Rodriguez,1993.86) .

Este tipo de empresas son intermediarias entre el productor y el consumidor.
Estas a su vez se clasifican en:

a) Mayoristas.- Son aquellos que realizan ventas a gran escala a otras empresa.

b) Minoristas o Detallista.- Son aquellas que venden productos al “menudeo”, o
en pequefa cantidad.

c) Comisionistas.- Son aquellos que se dedican a vender articulos que los

fabricantes les dan a consignacion percibiendo por ello una comision.

3.- Industriales.
“Son aquéllas cuya actividad basica es la produccién de bienes mediante la

transformacion y/o extraccion de materias primas”.(Ibid)



Estas a su vez se clasifican en :
a) Extractivas.- Son aquéllas que se dedican ala extraccion y explotacion de los
recursos naturales, sin modificar su estado original.
b) Manufactureras.- Las que se dedican a adquirir materia prima para someterla a
un proceso de transformacion.
c) Agropecuarias.- Son aquéllas cuya funcion basica es la explotacion de la

agricultura y la ganaderia.

B) Por su magnitud.
De acuerdo al programa de NAFIN de 1997.
a) Micro empresa.-
Es aquélla que obtuvo ventas en el ejercicio anterior hasta por $ 2'000,000.00
y cuenta desde 1 a 15 empleados.
b) Pequefia empresa.-
Esta empresa tiene desde 16 a 100 trabajadores y presenta en el ejercicio
anterior ventas mayores a $ 2'000,000.00 y hasta $ 20'000,000.00.
c) Empresa Mediana.-
Este tipo de empresas cuenta con 101 hasta 250 empleados y tuvieron en el
ejercicio anterior mayores de $ 20'000,000.00.
d) Empresa grande.-
Es aquélla que presenta mas de 250 trabajadores y tuvo ventas mayores en

el ejercicio anterior a $ 42'000,000.00



C) Atendiendo a la clasificacién Juridica.
a) Empresas individuales.-
Son aquéllas que se encuentran integradas, como su nombre lo indica, por una
sola persona, un profesionista, un comerciante, etc.
b) Empresas Colectiva.-
Son aquéllas que se encuentran integradas por varios individuos o asociados,

pueden ser: grupo de personas fisicas, sociedades mercantiles y otros mas.

D) Con base a los objetivos que persiguen se clasifican en:
-a) Lucrativas.
Son aquéllas que persiguen como objetivo primordial la obtencién de
utilidades.
b) No lucrativas.

Son aquéllas que persiguen un objetivo de caracter social.

D) De acuerdo a su patrimonio.
a) Empresa Privada.-

Esta clase de empresas busca un beneficio econdmico mediante la
satisfaccion de alguna necesidad de orden general o social. Su patrimonio es
aportado por particulares.

b) Empresa Publica.-
Tiene como fin satisfacer una necesidad de caracter general o social,

obteniendo, o no, beneficios.



¢ ) Empresa Mixta.-
Entidades cuyo patrimonio es aportado, tanto por el estado como por

particulares. (Rodriguez,1993:90)

1.5. DEFINICION DE LA PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA.
Invariablemente las empresa deben efectuar una serie de actividades que
varian de cuerdo con el negocio que pretenda desarrollar y a volumen de

operaciones.

Se entiende por pequefia y mediana empresa a “ Aquéllas en las cuales la
propiedad del capital se identifica con direccion efectiva y responde a criterios
dimensionales ligados a caracteristicas de conducta 'y poder

econdémico”.(Ibid,1993:101)

1.6 CARACTERISTICAS Y PROBLEMATICA DE LA PEQUENA Y MEDIANA

EMPRESA.

La pequefia y mediana empresa constituye hoy en dia el centro del sistema
economico de nuestro pais. Existe en la actualidad un gran crecimiento , de estas
empresas se debe a la masificacion de las sociedad, a la necesidad de concentrar,
grandes capitales y enormes recursos técnicos para el adecuado funcionamiento, de

las produccion y de los servicios.
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En términos generales, la pequefia y mediana empresa presentan caracteristicas
que son de gran ayuda, para el buen funcionamiento de éstas , ya que a este tipo
de empresas les es mas facil reemplazar el factor tecnolégico, por la mano de obra
con resultados positivos en la economia y la calidad, es decir, en las pequefias y
medianas empresas se puede utilizar mas fuerza de trabajo por unidad de capital
invertido, contribuye de manera efectiva a la solucién del problemas de excedentes
de trabajadores.

Se estima, que en estas empresas el activo esta constituido en un 49.6% por

activo circulante y un 50% por activos no circulante.

La pequeifia empresa se caracteriza porque las funciones de planeacion
financiera, produccion, administracion de personal y comercializacion pueden estar a

cargo de una sola persona con poca especializacion.

En cambio la mediana empresa tiene mayor acceso a fuentes de financiamiento,
es capaz de obtener asistencia técnica, posee una mayor organizacion y sus
funciones se encuentran a cargo de especialistas.

Por otra parte este tipo de empresas sobre todo las pequefias, se pueden
caracterizar, porque su estructura organica es familiar .

Respecto a la problematica que presentan las medianas y pequefias empresas se
puede inferir que son problemas de juicio de los empresarios, es decir, falta de
cultura organizacional por parte de los duefios, también enfrentan otros problemas
como los altos niveles de rotacion y falta de especializaciéon de los recursos

humanos, deficiencias del gobierno, dificil acceso a fuentes de financiamiento.



Por lo tanto podemos concluir que la problematica de las empresas se genera de

las caracteristicas del propietario, ya que se da una relacién de mutua dependencia

en donde sus cualidades y defectos individuales se reflejan sobre la empresa que

dirige , también porque se puede dar una falta de conocimientos técnicos sobre la

administracion y esto ocasiona graves problemas organizacionales.

1.7. LA PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA EN LA CIUDAD DE URUAPAN.

Para lograr ubicar a este tipo de empresa en esta ciudad fue necesario recurrir

a la Camara Nacional de Comercio para obtener informacién que nos pueda

proporcionar un panorama para analizar que porcentaje de las empresas de la

entidad se encuentran clasificadas en la rama que se va ha estudiar en este trabajo.

CUADRO 1. CLASIFICACION DE LAS EMPRESAS EN URUAPAN.
CLASIFICACION [UNIDADES % PERSONAL %
POR TAMANO ECONOMICAS OCUPADO
Microempresa 1,453 97 1,445 429
Pequenia 38 2.53 1,275 37.9
Mediana 7 47 657 19.21
Grande 0 0 0 0
TOTALES 1,498 100 3,367 100

Fuente: CAMARA NACIONAL DE COMERCIO 1993.
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Para concluir este capitulo es necesario mencionar que la empresa es una
unidad economica muy importante y que es necesario clasificarla adecuadamente
para considerar la posible problematica que presente la empresa de acuerdo a su
clasificacion . Por otra parte las empresas que se van a analizar para fines de este
trabajo son basicamente las empresas que se encuentran ubicadas en la
clasificacion de medianas y pequefias empresas comerciales que se encuentren

ubicadas en la ciudad de Uruapan Michoacan.



CAPITULO 1

INVENTARIOS.

Para analizar el término de inventarios tenemos que tener en mente que dicho
término es de gran importancia para cualquier tipo de entidad economica que se
dedique tanto a la comercializacion de un producto terminado o bien a una industria,
ya que ambas requieren tener mercancia para poder llevar a cabo transacciones,
como ya se menciond anteriormente para fines de esté trabajo nada mas se

consideraran las empresas comerciales.

2.1. CONCEPTOS BASICOS DE INVENTARIOS
Primeramente Pérdomo las define como:

“Relacion clara, ordenada y valorada de los bienes corporeos comprendidos en el
activo circulante de una empresa y destinados a la venta, ya sea en su forma original
o después de haber sido elaborados o transformados parcial o]
totalmente”.(Perdomo,1993:43)

El Boletin C-4 Inventarios de la Comision de Principios de Contabilidad del
Instituto Mexicano de Contadores Publicos los define : “ El rubro de inventarios lo
constituyen los bienes de una empresa destinados a la venta o a la produccidn para
su 'posterior venta, tales como materia prima produccion en proceso, articulos y
otros materiales que se utilicen en el empaque, envase de mercancia o las
refacciones para mantenimiento que se consuman en el ciclo normal de

operaciones”(I.M.C.P.,1997:2)



Después de haber estudiado la definicion de inventarios que proponen los
autores puedo concluir que el inventario es: Un rubro constituido por aquellos
bienes de una entidad econémica que estan destinados a su venta, o bien para su
transformacion y posteriormente ser vendidos, que deben de ser clasificados dentro

del-activo circulante puesto que estan en constante movimiento.

Se puede ver que este rubro también es considerado como una inversion a corto
plazo, ya que en el momento que se efectia la venta se va recuperando el dinero

invertido en dichas mercancias.

2.2. CLASIFICACION DE LOS INVENTARIOS.

A continuacién se analizara la clasificacion de los inventarios desde dos puntos
de vista; en primer lugar en la empresa industrial y posteriormente en una entidad
comercial, esto con la finalidad de conocer como cada ente econémico divide a su
inventario de acuerdo a las necesidades que esta requiera.

1.- Desde el punto de vista de una empresa industrial de transformacion se hace
una primera clasificacion en :

* Inventario de fabricacién que lo define como: Relacion clara, ordenada vy
valorada de los bienes corpéreos comprendidos en el activo circulante de una
empresa industrial de transformacion por concepto de materia prima, productos en
proceso y productos terminados destinados a la venta o bien, al importe del
inventario de materia prima mas el importe del inventario de productos terminados,

en las empresas industriales de transformacion.(Rodriguez,1993:40)



Dentro de esta clasificacién se puede hacer otra subclasificacion en la cual
enmarca tres diferentes aspectos:

** Inventarios de materia prima.- Relacion clara, ordenada y valorada de los

bienes corpéreos adquiridos de proveedores y sobre los cuales se efectuaran actos

de transformacion, consumo o adaptacion posterior.(Pérdomo,1993.43)

** Inventario de productos en proceso.- Relacion clara, ordenada y valorada de
los bienes corpéreos cuya produccién se encuentra en maquinas aun sin terminar,
es decir, no son aln articulos terminados, sino producciéon preventiva,
semiterminado o semielaborada.(Ibid:44)

** Inventario de productos terminados.- Relacién clara, ordenada y valorada de
los bienes corpéreos que son el resultado final de una serie de actos de
transformacion y que estan listos para su venta, es decir, son bienes materiales
comprendidos en el activo circulante y destinados a la venta después de haber

elaborado o transformados.(Ibid)

El inventario de productor terminados se integra por los productos terminados en
existencia que se encuentran en nuestro poder y que nos pertenecen, mas los
productos terminados que nos pertenecen y se encuentran en bodegas y locales
ajenos por conceptos de productos terminados en consignacion, pignorados, dados a

vistas, etc.



2.- Desde el punto de vista de una empresa comercial se puede dar nada mas
una clasificacion que es la de :

* Inventarios de Mercancias.- Relacion clara, ordenada y valorada de los bienes
corporeos adquiridos de proveedores de la empresa y que son destinados a la venta
en la misma forma material, es decir, son bienes destinados a la venta en la misma

forma material en que se adquirieron.(Pérdomo,1993:44)

Y este a su vez esta integrado por las mercancias en existencia que nos
pertenecen y que se encuentran en bodega y locales ajenos, por concepto de
mercancias en transito, mercancias en consignacién, mercancias pignoradas,

mercancias dados a vistas .

Al haber estudiado la anterior clasificacion nos podemos dar cuenta que cada
empresa tiene diferentes necesidades, y por lo tanto requiere de diversos inventarios
por tal situacién la empresa industrial los divide en inventarios de materia prima,

productos en proceso y productos terminados basicamente.
La empresa comercial nada mas requiere de una clasificacion, como lo vimos en

el capitulo anterior, ya que tiene los bienes destinados para la venta en las mismas

condiciones que se compro.
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2.3. IMPORTANCIA DE LOS INVENTARIOS EN LAS PEQUENAS Y MEDIANAS
EMPRESAS.

La importancia del rubro de inventarios para cualquier clasificacién de empresa,
bien sea grande, mediana, pequefia o micro es de gran trascendencia, ya que si no
cuenta con un inventario adecuado para sus necesidades, no podrd realizar
satisfactoriamente todas sus actividades . Por tal situacién es indispensable que en
la ﬁediana y pequefia empresa cuenten con el inventario adecuado como ya se
menciond, puede satisfacer las necesidades de los clientes, pero también
considerando que no le obligue a tener recurso ocioso, y para esto es necesario la
elaboracién de un inventario fisico , o también llevar un adecuado control de
inventarios, y esto se podria llevar a cabo por medio del establecimiento de maximos
y minimos en el almacén y de esta manera siempre contara con la mercancia que le

soliciten.

2.4. SISTEMAS DE VALUACION DE INVENTARIOS
La valuacién de los inventarios de mercancias, materia prima, productos en
proceso y productos terminados, se lleva a cabo generalmente a precio de costo o

mercado, se debe considerar el que sea mas bajo de los dos.

El precio de costo puede ser presentado de dos maneras, las cuales son:

a) El precio de produccién, conocido también como costo de fabricacién o
transformacion, el cual se maneja en empresas industriales o de transformacion y
puede ser absorbente y marginal.

b) El precio de adquisicion, conocido también como costo de compra, que se



emplea en empresas comerciales y es aplicado a través de los sistemas de
valuacion de Costo Promedio, UEPS, PEPS, costo especifico, etc. (Molina,

1992:158)

2.4.1 SISTEMA PEPS.

Este método se basa en la suposicion de que los primeros articulos en entrar al
almacén o a la produccion, son los primeros en salir de él por lo que las existencias
al finalizar cada ejercicio, quedan practicamente registradas a los ultimos precios de
adquisiciéon mientras que en resultados los costos de venta son los que corresponden
al inventario inicial y las primeras compras del ejercicio.

Este método es recomendable cuando no existen aumentos de precios muy
significativos, puesto que pueden originar que las utilidades representadas por
incrementos en los inventarios se deban al aumento en los costos de adquisicion o
produccién y no a aumentos en el numero de unidades.

En este sistema los inventarios quedan valuados a precios actuales , ya que el
precio del inventario se forma con el precio de adquisicidén de las tltimas compras.

Como podemos notar en este método se facilita un tanto la actualizacion de

inventarios.(I.M.C.P.1997:287)

2.4.2. SISTEMA UEPS.

Este método se basa en el costeo de las salidas al tltimo precio de compra hasta
que se agotan las dltimas adquisiciones.

Por consiguiente en este sistema las existencias al finalizar el ejercicio quedan

practicamente registradas a los precios de adquisicion o produccién mas antiguos.
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Su finalidad es el de determinar el costo de ventas o de produccion, lo mas
cercano posible al costo de mercado de los articulos que se destinan a la venta o a
su transformacién. Por lo tanto el inventario queda practicamente valuado a precios
mas antiguos puesto que se toma en consideracién el costo de las primeras

compras.

2.4.3. SISTEMA DE COSTO PROMEDIO.

Este sistema consiste como su nombre lo indica en dividir el importe acumulado
de las erogaciones aplicables, entre el nimero de articulos adquiridos o producidos o
también se puede determinar sumando a la existencia anterior en unidades, las
entradas menos las salidas y el resultado entre la suma de sus valores

correspondientes.

Los costos promedios pueden ser constantes o periédicos.
* Periddicos.- Este se obtiene de tiempo en tiempo, y puede ser, semanal,
decenal, quincenal. etc.
Tiene como objetivo que se persiga el lograr cierta rigidez de precio promedio
para determinar periodos, estimandose que las fluctuaciones son de poca cuantia.
* Constantes.- Cuando cada entrada origina la obtencién inmediata del precio
promedio.

Esta técnica no es recomendable en épocas de inflacion y de deflacion.
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Existen también otros métodos para calcular el precio promedio de los cuales
podemos citar los siguientes:
a) Promedio simple.-

Se calcula sumando los precios unitarios entre el nimero de compras
efectuadas.

b) Promedio ponderado.

Esta técnica considera las unidades compradas y el valor total de la mismas,
el promedio del costo unitario se calcula dividiendo el valor entre el numero de pieza
y las unidades que salen se costean a este precio hasta que se realiza una nueva
compra, momento en el cual se hace un nuevo calculo del promedio actual se

determina dividiendo el saldo monetario entre las unidades en existencia.

c) Promedio movible.-
Es la aplicacién de este método se maneja un precio promedio por cierto
peﬁodo de tiempo, con el propésito de minimizar los cambios de precios durante ese
lapso de tiempo, como anteriormente lo mencionamos que existian costos periédicos

y constantes en este caso los costos perioddicos.

d) Costo mensual promedio.-
Esto es la suma del valor del inventario al principio del mes al importe de las
compras del mismo mes, el total se divide entre las unidades del inventario inicial,
mé_s las compras, también en unidades, el resultado es nuestro promedio. Como

podemos darnos cuenta que son costos constantes.(Rio,1993:90)
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2.4.4 SISTEMA DETALLISTA.
En este método, el importe de los inventarios es obtenido valuando las existencias
a precio de ventas y deduciéndoles los factores de margen de utilidad bruta, para

obtener el costo por grupos de articulos .

Este método es recomendable para las tiendas departamentales de autoservicios
ya que en estas entidades en el momento que se efectia la venta se marca en una
caja registradora y de esta forma registra el articulo vendido, la fecha y del grupo a

que pertenece.

Existen algunas caracteristicas para este tipo de valuacion.
CARACTERISTICAS.
1.- Se abre un registro para cada articulo.
"2.- Se suma el costo total del inventario inicial al costo de las compras.
3.- Se determina la equivalencia a precio d venta, tanto del inventario inicial
como de las compra.
4.- Restando tal total de las ventas posibles el costo de las existencias, tenemos
el margen de utilidades brutas por obtener.
5.- Se calcula el porcentaje de margen de utilidad y por complemento , el
porcentaje de costo.
6.- Se determina el precio unitario de ventas, dividiendo el valor de las
existencias a precio de venta entre las unidades en existencia.

7.- Se registran las ventas reales.
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8.- En la cuanta de unidades en existencia se van restando las unidades
vendidas y se aumentan las compras.

9.- El valor a precio de venta de las unidades en existencia, se obtiene
multiplicando las unidades en existencia por el precio de ventas unitario. También
puede obtenerse, restando del total de las ventas posibles las ventas efectuadas.

10.- Las existencias se llevan a su valor de costo, multiplicando el valor de las
existencias a precio de venta por el porcentaje de costo determinado en el punto

namero 4.

A continuacién veremos que para llevar acabo un efectivo sistema necesitamos
tener muy en cuenta los siguientes aspectos:
a) Control y revision de los margenes de utilidad bruta, considerando tanto las
nuevas compras, como los ajusten al precio de venta.
b) Agrupacién de articulos homogéneos.
p) Control de los traspasos de articulos entre departamentos grupos.
d) Realizacion de inventarios fisicos periddicos para verificar el saldo teérico de

las cuentas y en su caso hacer los ajustes que procedan.(Molina,1992:92)

24.5. SISTEMA UEPS MONETARIO.

Este método comienza a funcionar en E.E.U.U. como una técnica de
valuacion que fue denominada con el nombre de U.E.P.S. Monetario, y este tiene
como principal finalidad reflejar el impacto que puede tener los inventarios con
respecto a la inflaciéon . De una manera se fue infiltrando a nuestro pais por tal

situaciéon y en forma un poco general voy a intentar explicarlo.  Esta técnica es
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basicamente una inversion global en los inventarios a dinero contable y que se ve
reflejado en los costos, también se ven afectados los impuestos de manera que
estos estan disminuyéndose si se llega aplicar las técnicas de, precio promedio,
UEPS, PEPS, costos identificados o el sistema detallista.

Para explicar mas claramente este sistema de valuacion es necesario estudiario
por medio de los dos métodos los cuales son.

a) Método de Doble extension.-

Consiste en obtener uno o varios indices para determinar el tamafio del valor
del inventario y alcance de los incrementos o disminuciones en el mismo, por cada
afo, a lo cual se le conoce como “Indice Interno de Inflacién.”

b) Método de encadenamiento de Indices o Indices de Cadena.-

Se refiere a valuar los inventarios finales, tanto a costos actuales como a los
del afio anterior o base, en caso de ser el primer afio en que se utiliza U.E.P.S. De
ahi se desarrolla un indice que representa el porcentaje de aumento o disminucién
en los costos del afio actual.

El indice de cada afio es multiplicado por el indice acumulado del afo anterior,
para asi determinar el factor de inflacion acumulativa a partir del afio base. EIl valor
del inventario a costos actuales, se divide entre el indice acumulado para convertir el
inventario a los costos del afio base, con el objeto de determinar si ha sido o no un
incremento medible en valores del afio base. Este incremento se multiplica por el
indice acumulado y asi se establece el inventario a costos actuales.

Esta modalidad es posible, en México, usando los indices extemos a las
empresas, como los que publica el Banco de México, ya sea en forma general o por

rarﬁas de actividad. ( Del Rio,1985:12)
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Podemos concluir respecto al método antes estudiado en cinco puntos basicos.

1.- El inventario final se valoriza a los precios de reposicion al final del ejercicio y
a los costos del ejercicio anterior . El resultado de dividir el valor actual entre el
anterior, es nuestro indice del ejercicio.

2.- Para determinar el indice acumulado actual se multiplica el indice del afio por
el acumulado del ejercicio anterior. Cuando es el primer ejercicio de operaciones, el
indice del afio es igual al indice acumulado.

-3.- Al dividir el inventario a precios actuales entre | indice acumulado, obtenemos
el costo afio-base. El costo afo-base resultado del inventario inicial del ejercicio en
que se implanta el sistema, mas los aumentos o disminuciones que se sucedan.

4.- El valor UEPS-Monetario, se forma recogiendo del costo afa-base, el
inventario inicial mas la suma algebraica de los aumentos y disminuciones,
valorizadas cada uno al indice acumulado que le corresponda.(Molina,1992:59)

5.- La diferencia que resulte entre el costo de reposicion y el valor UEPS, es

igual al efecto UEPS acumulado.

2.4.6 SISTEMA DE COSTOS IDENTIFICADOS.

Mediante est¢ método los inventarios se valtan al costo original de adquisicion o
de fabricaciéon. Este método se maneja por separado cada compra, la venta se
realiza al costo exacto y especifico que corresponde al lote de donde proviene al
articulo. Este se utiliza en empresa en donde es facil la identificacion del articulo.

(Ibid:61)
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2.4.7. PRECIO FIJO O ESTANDAR.

Este método se utiliza cuando los precios de adquisicion sufren fluctuaciones
minimas. Es también recomendable su utilizacién para valuar las salidas del
almacén de materiales, para esta técnica se investiga el precio mas apegado a la
realidad con el fin de aplicarlo en un lapso.

Tiene como ventaja la facilidad de su operacion, presenta como desventaja, que
obliga a efectuar un asiento al final del periodo, de la diferencia que resulta al ajustar
la existencia final del precio fijo establecido. Dicho ajuste origina en la contabilidad

un cargo o un abono segun corresponda. (Del Rio, 1985:120)

2.4.8. PRECIO DE REPOSICION O DE MERCADO.

Primeramente es necesario mencionar que este método se utiliza en épocas de
inflacién.

Este método consiste en valuar los cargos al costo de Produccién, por las
salidas del almacén, a los precios de reposicién de dichos materiales, lo cual obliga
naturalmente a utilizar una cuenta que podria llamarse Reserva para Reposicion de
Inventarios, siendo de “Obligacion con los accionistas,”(Capital Contable), por lo
tanto, se presentara en la Posicion Financiera, dentro de ese grupo, la diferencia
entre valuacioén de abonos a la cuenta almacén de Materiales y el cargo a los costos

de la reserva antes mencionada.

Esta técnica satisface los problemas de valuacion de inventarios cuando los
precios van en constante alza, porque permite que la producciéon absorba costos

actuales que son altos . Fiscalmente esta técnica no es permitida por lo tanto en el
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momento de las declaraciones se restara el importe de la reserva al costo de
produccion. (Del Rio, 1985:122)

Es necesario mencionar que para poder tener un buen sistema de valuaciéon hay
que hacer una buena selecciéon para lo cual debemos tomar en cuenta que las
caracteristicas de la empresa para asi seleccionar el método mas conveniente y
aplicaciones. Por tal tanto debemos ver la aplicacién o influencia del método hacia
los costos de los inventarios, por lo que es necesario para su seleccion tomar un
criterio profesional conocido dentro de la profesion contable como  “Criterio

Prudencial.”

2.5. REGLAS DE VALUACION Y PRESENTACION.

En 1970 fue publicado el boletin nimero cuatro perteneciente a las serie C de la
Comisiéon de Principios de Contabilidad sobre el tema de inventarios, que se llama
Boletin C4. Para poder llevar a cabo unas adecuadas bases en la cuantificacion
de las operaciones de los inventarios, es necesario tener muy presente que existen
ciertas reglas de valuacion que nos presentan los principios de contabilidad,
enﬁnciada en el Boletin A-1 referente al “* Esquema de la Teoria basica de la
contabilidad financiera.” Que se reproducen a continuacion.

“Los participantes de en la vida econdmica tiene intereses que en ocasiones
parecen opuestos y la contabilidad les debe permitir basar sus decisiones en
informacion fehaciente y veraz.”

“ Al producir informacién contable que sea util para los diferentes intereses

representados , la contabilidad adopta el criterio de equidad para dichos intereses”.
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. considerar a la contabilidad como algo disefiado por el hombre para satisfacer
individuales y sociales que existen en la naturaleza y por tanto no descubierto.”

“ Esta estructura es una base susceptible de ser modificada y adaptada o
cambiada cuando se considere que entorpece el avance de la contabilidad.”

A continuaciéon se citaran los principios que hacen referencia a las reglas de

valuacién y presentacion.

2.5.1 Periodo Contable.

_Las operaciones y eventos asi como sus efectos derivados, susceptibles de ser
cuantificados, se identifican con el periodo en que ocurren. En términos generales
los costos y gastos deben identificarse con el ingreso que originaron,

independientemente de las fecha en que se paguen”.

2.5.2. Realizacion.

Las operaciones y eventos econ6micos que la contabilidad cuantifica se
consideran por ella realizados:

- Cuando ha efectuado transacciones con otros entes econémicos.

Cuando han tenido lugar transacciones internas que modifican la estructura de
recursos o de sus fuentes, o

Cuando han ocurrido eventos econdémicos externos a la entidad derivados de
las operaciones de ésta y cuyo efecto puede cuantificarse razonablemente en

términos monetarios.
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2.5.3. Valor Histérico Original.

Las transacciones y eventos econdmicos que la contabilidad cuantifica se
registran segun las cantidades de efectivo que se afecten o su equivalente o la
estimacion razonable que de ellos se haga al momento en que se consideren

realizados contablemente”.

2.5.4. Revelacion Suficiente:
La informacion contable presentada en los estados financieros deben forma
clara, y comprensible todo lo necesario para juzgar los resultados de operaciones y

la situacion financiera de la entidad.”

2.5.5. Importancia Relativa.

La informacién que aparece en los estados financieros debe mostrar los
aspectos importantes de la entidad susceptibles a ser cuantificados en términos
monetarios. Tanto para efectos de los datos
que entran al sistema de informacion contable, como para la informacion resultante
de -su operacion, se debe equilibrar el detalle y multiplicidad de los datos con los

requisitos de utilidad y finalidad de la informacién.

2.5.6. Comparabilidad.
Los usos de la informacion contable requieren que se sigan procedimientos de

cuantificacién que permanezcan en el tiempo.
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La informacion debe ser obtenida mediante la aplicacion de los mismos
prir;cipios y reglas particulares de cuantificacion para, mediante la comparacion de
los estados financieros de la entidad, conocer su evolucién y mediante la
comparacion con estados de otras entidades econdmicas, conocer su posicion
relativa. Cuando haya un cambio que afecte la comparabilidad de la informacién
debe ser justificado y es necesario advertirlo que dicho cambio produce en las

cifras contables.

Lo mismo se aplica a la agrupacion y presentacion de la informacion. (1.M.C.P.,
1997:13-14)

Debido a su naturaleza este rubro de inventarios se debe presentar en el Estado
de Situacién Financiera, dentro del activo circulante, y en caso necesario se deben
hacer subcuentas para explicar con mas precision su integracion, esta subdivision
se lleva acabo mas bien en entidades industriales donde se requiere la materia
prima para la produccién.

Cabe mencionar que cuando se efectien cambios en los sistemas de valuacion

es necesario que se indique para ver cuales fueron los efectos de un sistema a otro.

MODIFICACIONES A LAS REGLAS DE VALUACION.

Es necesario tener en cuenta que los inventarios pueden sufrir variaciones
importantes por cambios en los precios de mercado, obsolescencia y lento
movimiento de los articulos que forman parte del mismo, es indispensable para

cumplir con el principio de realizacién “ Las operaciones y eventos econémicos que
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las contabilidad cuantifica se consideran por ella realizados”, que se modifiquen las

cifras que arroja la valuacion al costo sobre las siguientes bases.

Costo o valor de mercado, el que sea menor:

1.- El valor de mercado no debe exceder del valor de realizacién ,

2.- El valor de mercado no debe ser menor que el valor neto de realizacion.

A continuacién nos referiremos al valor de mercado, de realizacion y neto de
realizacion.

a) El término mercado debe entenderse como costo de reposicion, bien sea por
compra directa o produccion segin sea el caso y este puede obtenerse de la
siguiente manera. de las cotizaciones que aparecen en publicidades
especializadas, si se trata de articulos 0 mercancias cotizadas en el mercado,
de cotizaciones y precios de facturas de los proveedores.

b) El valor de realizacion se obtiene el precio normal de venta menos gastos
directos de venta, tales como impuestos, regalias, comisiones, etc.

c) El valor neto de realizacion se obtiene del precio normal de venta menos
gastos directos de venta y un porcentaje razonable de utilidad.

" Para obtener el costo de reposicion deberan seguirse las bases del sistemas y
método que esté implantado. El objetivo de ajustar el costo del inventario segun los
conceptos anteriores, es el de presentar razonablemente los resultados del ejercicio
y por lo tanto, cuando el costo de reposicion es inferior al de valor neto de realizacién
el ajuste debe hacerse precisamente a éste ultimo valor, con objeto de no registrar
pérdidas en exceso a las que en operaciones normales se

obtendrian.(I.M.C.P.,1997:289)
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2.6. REEXPRESION DE INVENTARIO
Es necesario conocer principalmente el concepto de “Reexpresién” para asi

poder entrar al estudio de este apartado por tal razén la definicion es.

2.6.1. Concepto de reexpresion.-
Pérdomo nos define la reexpresion como:

“Actualizacién del importe del inventario del contenido de los estados financieros,
motivados por el deterioro o mejora constante del poder adquisitivo de la moneda

de un pais”.(Pérdomo,1993:141.)

Como nos podemos dar cuenta la reexpresion no es otra cosa mas que la
actualizacién del inventario de tal manera que es necesario ya que este rubro se
refleja en los estados financieros de una empresa y si no se actualizara quizas se
tomarian decisiones equivocadas o quizas no se alcanzarian los objetivos o metas
de la empresa, también se debe sefalar que de acuerdo al 2do. Parrafo del
Principio de Valor Histérico Original la actualizacion de las partidas de los Estados
Financieros debe hacerse de ,manera sistematica, es decir, no U(nicamente de
ciertas partidas o cuentas.

Es necesario recordar que el dinero circulante de un pais debe responder al
aumento o crecimiento real de la produccién de bienes y servicios de la economia
de dicho pais . Por lo tanto si genera un aumento considerable en el dinero que esta
en circulacion es necesario incrementar los precios y esto ocasiona una inflacion.

Y entendemos como inflaciéon el aumento continuo y generalizado de los precios
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o bien la pérdida o baja del poder adquisitivo de la moneda.
Por tal condicién la reexpresion nos sirve para ver mejorada la informacion

financiera de un ente econdmico ante esta situacion.

2.6.2. METODO DE REEXPRESION DE ACUERDO AL BOLETIN B-10
El Instituto Mexicano de Contadores por medio de su Comisiéon de Principios
de Contabilidad emitic el Boletin B-10 donde hace un, “Reconocimiento de los
efectos e la inflacién en la informacion financiera. Y reconoce e incorpora el efecto
de la inflacién en los estos financieros Basicos como los son El Estado de Situacion
Financiera, El Estado de Resultados, ElI Estado de Cambios en la Situacion
financiera, El Estado de Variaciones en el Capital Contable.
Para llevar acabo una adecuada actualizacion de inventarios el Boletin B-10 nos
marca una Norma General la cual se cita a continuacion:
“Se debe actualizar el inventario y el costo de ventas, incorporando dicha
actuaiizacion en los estados financieros.”

Para tales efectos a continuacién analizaremos el método para los inventarios.

2.6.2.1. METODO DE CAMBIOS EN EL NIVEL GENERAL DE PRECIOS.
Concepto.-.
“ Procedimientos de ajuste que tiene por objeto restablecer a pesos
mexicanos actuales, aquellas transacciones operadas en pesos mexicanas

anteriores, que tenian poder adquisitivo superior.” ( PERDOMO,1993:143)
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Por lo tanto podemos decir que este método tiene como objetivo primordial
convenir los pesos mexicanos antiguos a pesos mexicanos actuales. Y este método
se basa en el Indice Nacional de Precios al Consumidor emitido por el Banco de

México.

La mecanica que se sigue en este sistema es que la diferencia entre el valor
histérico de los inventarios se ajusta mediante un cargo a la cuenta de inventarios y
un abono a la de resultado por reexpresion vy al final esta ultima se debe saldar

contra la cuenta de actualizacién del capital contable.

Un aspecto que se tiene que tener en cuenta es que cuando se realizan las
actualizaciones de inventarios es indispensable que también se actualice el costo de

ventas.

Desde el punto de vista de la presentacion de la reexpesion esta presentacion
de debe hacer como parte esencial de los estados financieros basicos. Es decir, en
el Estado de Situacion financiera aparecera el inventario a su valor actualizado.
Para que quede de una forma mas explicada es necesario anexar notas en las
cuailes se debe revelar el método y procedimiento seguidos para la actualizacion .
En caso de que se haya aplicado PEPS para actualizar el inventario solo se tendra

que revelar en las notas el costo original del costo de ventas.
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2.7. CONTROL DE INVENTARIOS.
Para fines de este trabajo nada mas se analizaran dos diferentes métodos de

control de inventarios.

2.7.1. METODO A-B-C-.
CONCEPTO.

“Método para analizar un gran niamero de articulos de diferentes costos, para
determinar la inversion aproximada por unidad, tomar decisiones y alcanzar

objetivos”"(Pérdomo,1993:85)

CARACTERISTICAS
1.- Método de andlisis de inventarios
2.- Aplicable a empresas con un gran niumero de unidades.
3.- Determina articulos de costo alto, costo bajo, etc.
4.- Determina articulos de rotacion lenta, rotacion rapida, etc.
5.- Determina la inversion en inventarios.
6.- Clasifica los inventarios en tres grupos ABC.
7.- El grupo A incluye los articulos de costo alto y de menor cantidad o volumen.
8.- El grupo B incluye los articulos de costo medio o secundario y de mediana
calidad.
9.- El grupo C incluye los articulos de costo bajo y de mayor cantidad o volumen.
10.-Los articulos del grupo A, son los de mayor inversion, mayor costo o los de
rotacion lenta.

11.-Los articulos del grupo C, son los de menor inversién y menor costo.
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2.7.2.- MAXIMOS Y MINIMOS

Este método sefiala las cantidades maximas y minimas que debe haber en la
bodega de la organizacion.

Entendiendo como maximo la cantidad que sefala el tope de existencias en el
almacén y como minimo que es el momento de fincar un pedido al
pro.veedor.(Molina.1992:53)

Cabe sefalar que no es preciso que las existencias lleguen al minimo fijado
para fincar un pedido sino mas bien es el parametro que no debe de quedar el
almacén.

Debe tenerse presente que las existencias en el almacén tienen que fluctuar

entre el minimo y el maximo fijado.

Para poder concluir este capitulo 2 es necesario sefialar que se estudiaron los
métodos de valuaciéon que una entidad econdmica puede utilizar dependiendo de las
necesidades de cada empresa y también nos podemos dar cuenta que la
reexpresion de este rubro es muy importante ya que tiene con la finalidad de darnos
obtener el valor que tiene en la actualidad nuestro inventario y si es realmente

efectivo el método de control que estamos utilizando para tal fin.
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CAPITULO Il

LA UTILIZACION DE SISTEMAS DE VALUACION DE INVENTARIOS
- DE LA PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA COMERCIAL DE
URUAPAN.

3.1. JUSTIFICACION Y METODOLOGIA DE LA INVENTIGACION DE CAMPO.

En este capitulo se presentaran los resultados de una investigacion de campo
realizada para investigar si la pequefia y mediana empresa comercial de Uruapan,
Mich., utiliza método para valuar sus inventarios, si es asi que método utiliza, que
ventajas le proporciona, la eficiencia del método , los informes relativos a inventarios

que obtienen y si reexpresan sus informacion financiera.

La investigacion de campo consistido en la aplicacion de una encuesta a una
muestra aleatoria de las pequefnas y medianas empresas comerciales de esta
ciudad, La Camara Nacional de Comercio de Uruapan, Mich., informd que existen
aproximadamente 60 empresas con estas caracteristicas siguiendo el criterio Nafin
de tamafio de empresas, por lo que se determina de la siguiente manera el tamano

de la muestra.
Considerando un nivel de confianza de 95.45% un estimador de proporciones

(.5)(.5) que considera igual la probabilidad de que los entrevistados cumplan con los

requisitos que la investigacion busca y un margen de error del 10% entonces:
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N' = z2 (p)(q)/e2= 2 (.5)(.5)/.10=100
En donde Z es el valor del nivel de confianza en una area bajo la curva de una
distribucién normal.
Entonces:
N= N(n')/ N+n'= 60(100)/60+100= 6000/160=37
Se distribuyeron cuestionarios en 37 empresas de acuerdo al tamafio de muestra

obtenidos pero solo 25 de estos le dieron respuesta.

En primer término se presenta el cuestionario aplicado y posteriormente los

resultados graficados
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3.2. CUESTIONARIO APLICADO

UNIVERSIDAD DON VASCO
CUESTIONARIO DE INVESTIGACION DE CAMPO.

OBJETIVO: CONOCER LA IMPORTANCIA DE LOS SISTEMAS DE
VALUACION DE INVENTARIOS EN LAS PEQUENAS Y MEDINAS EMPRESAS
COMERCIALES DE LA CIUDAD DE URUAPAN MICHOACAN.

INDICACIONES: CONTESTE BREVEMENTE LAS SIGUIENTES PREGUNTAS.

NOTA: LA INFORMACION PLASMADA EN ESTE CUESTIONARIO ES DE INDOLE

CONFIDENCIAL.

1.- ¢Utilizan métodos para valuar sus inventarios?

Si No

2.- ;Qué método utiliza?
3.- ;Qué ventajas le ofrece el método que utiliza?

4.- ; Qué desventajas le ofrece el método que utiliza?
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5.- ¢ Cuanto tiempo lleva utilizando este método?

6.- ;;De qué forma llevan el control de sus inventarios?

7.- ¢ Qué estados financieros formulan?

8.-. ¢ Reexpresan sus estados financieros?

9.- ¢Qué informacion financiera adiciona a sus estados financieros relacionada con
sus inventarios.?

10.-¢, Cada cuando llevan a cabo inventarios fisicos?

11.-¢ Generalmente obtienen grandes diferencias entre el inventario fisico y el

contable?

12.-¢ A qué atribuyen estas diferencias.?

13.-¢De acuerdo a la situacion econémica que enfrenta el pais, que medidas planea

llevar a acabo con relacion a sus inventarios?
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3.3. RESULTADOS DE LA INVESTIGACION .

PREGUNTA NO. 1 ;UTILIZAN METODOS PARA VALUAR SUS INVENTARIOS?
Grafica 1 UTILIZACION DE METODOS

[
—

[
Lol

b

Fuente: Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS:

1.- Si utilizan método para valuar sus inventarios.

2.- No utilizan método para valuar sus inventarios.

Como su puede ver en la grafica 21 empresas que representan un 84% utilizan
método para valuar sus inventarios ya que lo consideran muy necesario para la

empresa y 4 empresas que representan un 16% no lleva ningin método para
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valuarlo, pero comentaron que iban a comenzar a utilizar alguno, ya que piensan

que si es de gran utilidad.

43



PREGUNTA 2 ;QUE METODO UTILIZA?

GRAFICA 2 METODO UTILIZADO..

16%

8%

8%

Fuente: Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.

1.- Sistema perpetuos.(Aunque este no es un sistema de valuacion , asi contesto la

pregunta el encuestado.
2.- Sistema PEPS.
3.- Sistema Promedios.
4 .- Sistema UEPS.

5.- No contesto.
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Cabe mencionar que el sistema mas utilizado en las empresas comerciales de
esta ciudad, son los promedios ya que un 36% de las empresas entrevistas
realizadas manifestd que ese método es el que cubre sus necesidades.
Siguiendolo muy de cerca, el sistema UEPS (32%). Resaltando como, ya se sefiald
en el capitulo 2, que éste ultimo resulta de gran utilidad en épocas inflacionarias,

como la que vive actualmente nuestro pais.
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PREGUNTA 3 ;, QUE VENTAJAS LE OFRECE EL METODO QUE UTILIZA.?

GRAFICA 3 VENTAJAS DEL METODO UTILIZADO

40% 04

Fuente: Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.

1.- Les permite conocer el inventario en cualquier momento.(Valor)
2 .- Consideran que esta mejor valuado y reconoce la inflacion.

3.- No se rezaga la mercancia.

4 .- Promedia costo, y se puede obtener el margen de utilidad.

5.- Efectividad.

6.- Confiabilidad.

7.- Rapidez y exactitud.

8.- Razonabilidad entre el inventario fisico y el contable.
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9.- No contesto.

Se puede ver que los métodos de valuacion ofrecen gran variedad de ventajas a
los.usuarios, ya que estos manifestaron una serie de beneficios que les brinda el
sistema que ellos llevan. Es necesario mencionar que los sistemas mas utilizados
por las empresas son el promedios y UEPS, ya que estos les permiten tener el tener
mas actualizado su inventario y considerar la inflacién que esta sufriendo nuestro

pais.
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PREGUNTA 4 ;QUE DESVENTAJAS LE OFRECE EL METODO QUE UTILIZA?

GRAFICA 4. DESVENTAJAS DEL METODO UTILIZADO.

8%

8% o1
m2
03
04
‘.5

48%

Fuente. Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.
1.- Mas tiempo laborable
2.- El valor de reposicion es mas alto
3.- Tener que valuar ocasionalmente el inventario
4 .- Ninguna
5.- No contesto
‘Se puede concluir que el 28% de las empresas encuentra que el método que

utilizan es eficiente para las necesidades de la entidad y por lo tanto no les

representa ninguna desventaja.
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PREGUNTA 5 ; CUANTO TIEMPO LLEVA UTILIZANDO ESTE METODO?

GRAFICA 5 TIEMPO DE UTILIZAR EL METODO.

20%

28% o1

m2|
o3,
[=53

Fuénte: Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.

1.- De 1 mes a 5 afios.
2.- De 5 afos a 10 afios.
3.-De 10 o mas

4 .- No contesto.

Se puede ver que el 36% de las empresas entrevistadas tienen un gran tiempo
de Illevar utilizando un método determinado, en algunos de los casos la entidad
utiliza el método desde que comenzd a funcionar la misma. También en otros
casos las empresas tienen poco tiempo de haber implementado un sistema de

valuacion.
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PREGUNTA 6. ; DE QUE FORMA LLEVAN EL CONTROL DE SUS INVENTARIOS?

GRAFICA 6. CONTROL DE INVENTARIOS

a1

O3
!:|4i
5

m2

Fuente. Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.

1.- Sistema SAE. (Sistema de administracion empresarial).
2.- Conciliacion de valor contra el contable.

3,- Sistema detallista.

4.- Por medio de tarjetas de almacén.

5.- No contesto.
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Se puede concluir que un 64% de las entidades que se les aplicé la encuesta
cuentan con un control de inventarios en forma computarizada, ya que si lo llevan
acabo por medio de tarjetas en forma manual se emplearia bastante tiempo, se

tendrian mas errores humanos.

51



PREGUNTA 7. ; QUE ESTADOS FINACIEROS FORMULAN.?

GRAFICA 7. ESTADOS FINANCIEROS QUE FORMULAN.

mi
m2|
a3
04
[ )

52%

Fuente: Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.
1.- Estado de posicion financiera, Estado de Resultados,
2.- Estado de origen y aplicacion de Recursos.
3.- Flujo de efectivo.
4 - Balanza de comprobacion.
5.- No contesto.
Se puede concluir que el 40% de los entrevistados elaboraron Estado de
Posicion Financiera y Estado de Resultados, ya que esto le permiten darse cuenta de
como esta funcionando la empresa, y que se puede ver con cuantos activos tiene y

cuantas son sus deudas, y verificar si la empresa obtuvo ganancias ¢ pérdidas.
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PREGUNTA 8. ; REEXPRESAN SUS ESTADOS FINANCIEROS?

GRAFICA 8 REEXPRESION DE ESTADOS FIANCIEROS.

36%

m2
=k]

Fuente: Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.

1.- 8l

2.-No

3.- No contesto.

Se puede concluir que de las empresas entrevistadas el 36% si reexpresan sus

estados financieros y de igual forma un 36% manifestd que no reexpresan . Por otro

lado y en gran porcentaje se decidid por no contestar.
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PREGUNTA 9. ; QUE INFORMACION FINANCIERA ADICIONAL A SUS ESTADOS

FINANCIEROS ELABORA RELACIONADA CON SUS INVENTARIOS.?

GRAFICA 9. INFORMACION ADICIONAL.

36% @6

Fuente. Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.

1.- Anexos estadisticos.

2.- Anexos por catalogo o linea de productos
3.- Ceédulas analiticas.

4.- Ninguna.

5.- No contesto.

6.- Material de lento movimiento u obsoleto.

7.- Movimientos de ventas y compras.
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Se puede concluir que cada empresa elabora diferentes tipos de anexos ya que
tiene que satisfacer diferentes necesidades . Cabe mencionar que un 16% maneja
anexos referentes a los movimientos que se realizan de ventas y compras, con la
finalidad de comparar si realmente entro al almacén la mercancia que se compré vy si

se le esta dando salida adecuada a la misma.
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PREGUNTA 10 ; CADA CUANDO LLEVAN A CABO INVENTARIOS FISICOS?

GRAFICA 10 LASPSO DE LEVANTAR INVENTARIOS FISICOS.

=
.2
o3

W5

Fuente: Encuesta directa 1999.
RESPUESTAS.

1.- Cada mes

2.- Cada tres meses.

3.- Cada seis meses.

4.- Cada afio.

5.- No contesto.

Como se puede ver un 40% manifesté que llevan acabo inventarios fisicos cada 3

meses ya que de esa forma pueden detectar errores mas rapidamente.
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PREGUNTA 11. ; GENERALMENTE OBTIENEN GRANDES DIFERENCIAS ENTRE
EL INVENTARIO FISICO Y EL CONTABLE.

GRAFICA 11. DIFERENCIAS.

A1
m2
03
04

48%

Fuente: Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.
1.-Nunca

2.- Minimas

3.- Grandes.

4.- ‘No contesto.
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Se puede concluir de la encuesta realizada que el 48% no encuentra diferencias
y un 28 % solo encuentran diferencias minimas entre sus inventarios. Unicamente el
4%.obtienen diferencias significativas y el 20% que no contesté fueron las empresas
que no tienen ningun método para valuar sus inventarios. Por lo que se puede
concluir que el método que han elegido les da al menos en este aspecto buenos

resultados.
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PREGUNTA 12. ;, A QUE ATRIBUYEN ESTAS DIFERENCIAS.?

GRAFICA 12. DIFERENCIAS.

E1
W2
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Fuente: Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.
1.- Error humano.
2.- No contesto

3.- Movimientos erroneos o mermas.

4 .- Omitir el registro de una venta o bien darle doble salida a la mercancia del

almacen.

5.-Cambios de mercancias o productos defectuosos.
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Se puede concluir que en gran parte de los cuestionarios aplicados un 20%
manifestd, que las diferencias que ellos encontraban se puede considerar que se
debieron por omitir el registro de una venta, & bien, porqué al registrar algin cédigo

se equivocaron al teclearlo.



PREGUNTA 13 ; DE ACUERDO A LA SITUACION ECONOMICA QUE ENFRENTA
EL PAIS, QUE MEDIDAS PLANEA LLEVAR A CABO CON RELACION A SUS
INVENTARIOS?

GRAFICA 13 MEDIDAS DE PLANEACION.

4%

16%

Fugnte :Encuesta directa 1999.

RESPUESTAS.

1.- Tener inventario de rapido movimiento, hacer compras con mejores precios y que
seas razonables.

2.- Implementar un control de inventarios.

3.- Valuar los inventarios a costo actuales.

4.- No contesto.

Se puede concluir con respecto a esta pregunta que el 44% de los encuestados
manifestaron que el tener inventarios de rapido movimiento les ayudaria a no tener

mercancia rezagada que les ocasionara gastos, ya que si la mercancia tienen una
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adecuada rotacién , se generan menores gastos de mantenimiento para la empresa.
Por otro lado se manifesté que es bueno hacer un estudio de mercado para ver que

proveedor les ofrece mejores precios, con buena calidad de los productos.
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3.4. ANALISIS DE LOS RESULTADOS OBTENIDOS.

‘Después de haber aplicado el cuestionario a las empresas que cubrian las
caracteristicas requeridas para la elaboracién de este trabajo, se puede concluir
varios aspecto de importancia por lo cual se comenzara por indicar que la hipotesis
planteada al inicio de este trabajo la cual es: “ La pequefia y Mediana empresa
comercial de Uruapan, Michoacan no utiliza un método para la valuacién de sus
inventarios “, se disprob6, ya que de las empresas a la que se les aplico el
cuestionario un 84% respondieron que si utilizan método para valuar sus inventarios,
por otra parte es necesario destacar que el método mas se utiliza en estas empresas
es el Sistemas Promedio ya que un 36% manifestaron que es el que cubre sus
necesidades actuales y un 32%, también muy significativo, utiliza el Sistema UEPS,
ya que desde su punto de vista este sistema si considera un aspecto importante que

es la inflacién ya que en el Pais se vive una época inflacionaria.

Cabe mencionar que un 28% de las empresas entrevistadas manifestaron que el
método de valuacién que ellos utilizan no les ofrece ninguna desventaja, y por lo
tanto satisface por completo sus necesidades requeridas en la actualidad, y por tal
situacion un 36% de estas empresas continian con su mismo método desde que
comenzaron a laborar como empresa y estos mismos manifestaron que utilizan el
método de control de inventarios SAE , ya que este sistema cuenta con todas las

herramientas necesarias para un buen control de inventarios.
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También es necesario remarcar que un 40% de las empresas encuestadas
elabora nada mas dos estados financieros de las cuatro basicos los cuales son:
Estado de Posicién Financiera y Estado de Resultados, ya que el primero les permite
darse cuenta de como esta funcionando la empresa y constatar como es su situacién
financiera, es decir, cuantos activos y pasivos cuenta, o sea, saber cuales son sus
deudas y cuales son sus derechos, por otro lado el segundo estado les permite

darse cuenta si la empresa esta generando utilidades y/o pérdidas.

Un 36% de las empresas entrevistadas llevan a cabo reexpresion de sus
estados financieros y un 40% de las entidades encuestadas elabora inventarios
fisicos por lo general cada 3 meses, ya que de esa forma puede detectar errores mas
rapidamente y de esa forma obtener minimas diferencias entre su inventario fisico y

el contable .

Un aspecto importante de esta investigacion es que se encontrd6 que las
empresas en la actualidad llevan a cabo medidas de prevencion para la situacion
econémica que vive el pais, respecto a este punto un 44%menifestaron tomar
medidas en relaciéon a los inventarios que consisten basicamente en no tener una
inversion excesiva en ellos , es decir, determinar un nivel que puede satisfacer las
necesidades de sus clientes logrando de esta manera no tener altos costos

financieros generados por inventarios de lento movimiento u obsoleto.



CONCLUSIONES

Se puede concluir de este trabajo que se consiguieron los objetivos planteados al
inicio de esta investigacion ya se pudo conocer las principales caracteristicas de las
empresas pequefias y medianas de giro comercial y su problematica que enfrentan
en la actualidad, por otro lado también se puede dar cuenta que existen diferentes
sistemas de valuacion , entre los mas utilizados por la sociedad actual son dos el
sistema de Costos promedio ya que un 36% de las entidades que se les aplico el
cuestionario manifestaron que este método cubria las necesidades de su empresa.
Por otro lado un 32% manifesté que el método que ellos utilizan es el de Ultimas
entradas Primeras Salidas (UEPS), ya que para ellos era muy importante que los
costos de los inventarios tomaran en cuenta la inflacion que esta viviendo el pais
actualmente, y de esa forma no descapitalizarse en dado momento.

Por otro lado se pudo conocer que un 64% de las pequefias y medianas empresas
comerciales que cubrieron con las caracteristicas que se manejaron en este trabajo
contaban con un control de inventarios en forma electrénica , mediante el Sistema
Empresarial Administrativo (SAE) . Cabe mencionar que una ventaja que este
mé‘todo de control les ofrece es que no obtienen grandes diferencias entre el
inventario contable y el fisico, ya un 48% no encuentra diferencias y un 28%

encuentra diferencias minimas por lo tanto no es representativo a su inventarios .
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Respecto a la hipétesis planteada al inicio de este trabajo se puede concluir que
se disprobd dicha hipétesis ya que un 84% de la muestra a la que se aplicd la

encuesta manifestd que si utiliza método para valuar sus inventarios.
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