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INTRODUCCION.

El Suministro ha demostrado ser una figura de importancia econémica sobresaliente
en la practica comercial de las Empresas en distintos paises, desafortunadamente en
nuestro pais no se le ha reconocido dicha importancia, no obstante que en las
relaciones comerciales que se lievan a cabe en México, muchas veces el Suministro
s cl instrumento mas utilizado, aunque dicha figura Conlractual no se e ncuentra
regulada Juridicamente en nuestra Legislacion Mercantil, sino que es considerado
como una modalidad del Contrato de Compraventa, situacion por la cual, en el
presente trabajo de invcstigacion, el sustentante analizaré la figura Juridica del
Contrate de Suminiszro iniciando por sus antecedentes historicos que se han dado en
diversos Paises, desde donde comenzaremos a comprender que es un Suministro, el
por qué de su utilizacion y funcionamiento, el cual lo ha lievado a ser una figura
primordial en las practicas comerciales de algunos paises como [talia, Espafia,
Colombia, Peri, ¢l Salvador, Guatemala, entre otros; en virtud de que esta figura
proporciona a los contratantes mayor agilidad en sus relaciones y practicas
comerciales, ademas de ser un medio cficaz para reducir los costos de produccion,
de mano de obra y de tiempo cn la misma produccién, toda vez que por su
naturalcza, permite a los contratantes tener certeza de quc o quienes han de realizar

las prestaciones de hacer, dar y recibir, en el tiempo pactado para ello.

De igual forma, analizaré las principales caracteristicas del Contrato de Suministro,
desde el punto de vista Econdmico, en donde relacionado con diversas figuras d;a
influencia econdmica el Contrato de Suministro aporta mayores y mejores
elementos en la Produccion d e 1as E mpresas, permitiéndonos tener la vision y la
imagen dc la trascendencia que tienc el Suministro en la Economia y en desarrollo
del Comercio, observando la importancia que tiene el Suministro en la Produccion

de nuestro Pais y su participacién en la Globalizacién Mundial.




En el Segundo Capitulo expondré cuales son las Legislaciones que contermnplan
como Contrato Nominado al Suministro, en donde analizaré cuales son las
caracteristicas que tienen esas Lcgislaciones y la funcionalidad que ofrece el
Contrato de Suministro en las praclicas comerciales de dichos paises, realizando un
estudio comparativo de estos ordcnamientos para identificar alguna difercncia o

situacion sobresaliente de tal gura Juridica.

En el Tercer Capitulo s¢ hara el estudio del Suministro en el Derecho Internacional,
que como sabemos, es la interrelacion de Estados independicntes que comparten
proyectos econdmicos y comerciales, analizando diversos Convenios Privados y
Tratados Internacionales en donde se lleva a la prictica ¢l Suministro de bienes o
servicios, observando las principales caracteristicas y clcmentos que tienen dichas

relaciones.

En el Cuarto Capitulo expondré las principales caracteristicas que tiene ¢l Contrato
de Suministro en nuestro Derecho Mexicano, especialmente en nuestra Legislacidon
Mercantil para lo cual lendremos que remitimos & analizar los aspectos mas
importantes del Suministro como lo es su cancepto, por que es considerado como un
Acto de Comercio, Por qué es un Contrato, su clasificacion, sus caracteristicas de
cardceter legal y sus primordiales diferencias con otros contratos y en exclustva con
¢l Contrato de Compraventa, con el cual muchos autores los confunden o

simplemente los rclacionan como una modalidad de ia misma.

En el ditimo Capitulo analizaré la forma practica de coma se lleva a cabo el
Contrato de Suministro en nuestro Pais y que por no estar regulado juridicamente,
sc ve enmarcado por la compraventa, por lo que con ayuda de la practica forense
realizada en diversas empresas de importancia econémica en nuestro Pais, nos
permite contar con los elementos més importantes que conticne el Suministro para
efecto de proponer por su aportacién econdmica y practica la regulacién juridica del
Contrato de Suministro en nuestra Legislacion Comercial, basado en una reforma

Legal, haciendo ver la importancia, conveniencia, utilidad y necesidad que refleja



en ia Economia y en las relaciones comerciales el Contrato de Suministro,
proponicndo ademas la forma especifica de como deberi de encontrarse regulado
diche Contrato de Suministro. exponiendo ademas el Modelo que para cl
susientante  seria  adecuado para su debida aplicacion, sancién y debido

cumplimtento del mismo.



CAPITULO I.
“LA IMPORTANCIA ECONOMICA DEL SUMINISTRO™

1.1 ANTECEDENTES HISTORICOS.

En primer lugar partamos de la definicién eumoldgica: el vocablo suministro deriva
del latin SUBMINISTRARE que significa SUB (bajo) y MINISTRARE (servir). y se
entiende como “PROVEER LO NECESARIO™.

Para comenzar a analizar el presente tema es mencster hacer una breve resea
historica del contrato de suminisiro, toda vez que diversas formas de suministro existieron
desde tiempos remotos en el campo detl derecho publico con el fin de asegurar la provisién
de viveres, armas y utensilios a los gjércitos o para la ejecucion de obras publicas o la
adquisicion de bienes para la satisfaccién de las neccsidades del Estado, asi como para la

satisfaccion de los servicios publicos prestados por cl Estado a la Colectividad.

Algunos autores scfialan su origen en el antiguo Derecho Romano y su desarrollo en
la antigua Edad Media, para luego ser ignorado por las legislacioncs hasta 1942, afio en que
fue incorporado al Codigo Civil italiano de 1942 y posteriormente, en 1984 al Cédigo Civil
peruano.

Hay igualmente en el derecho medieval referencias al suministro, el cual se
consolida en los paises de origen germano, pero sin autonomia, esto es, como una simple

modalidad del Contrato de Compraventa.

En el 4mbito del derecho privado, ¢l contrato de suministro evoluciona
paralelamente al crecimiento de la produccton y ¢l trafico industrial y comercial que dieron

lugar al surgimiento de necesidades duraderas que satisfacer.



No fue sino hasta que la legislacion civil rusa de 1923, individualizo al suministro
como un contrato autonomo. en razon de la (uncién econdmica que cumplen.
pesteriormente, el Cédigo Civil italiano de 1942, el Codige de Comercio colombiano de

1971 y el Codigo Civil peruano de 1984, lo aceptaron como tal.

Antes de su reconocimiento como contrato auténomo, la vida juridica del suministro
s¢ desarrollo dentro de la 6rbita de la compraventa, de la cual ha tomado inspiracion y

orientacion.

En el d erecho modemno el suministro v aria s egiin  os s istemas d e origen | atino o
germano. En el derecho latino antiguo, se le encuentra con frecuencia en el abastecimiento
de ropas viveres y armas. La institucion continda su desarroflo con el proceso industrial y
comercial de la gran empresa y ha quedado plasmada legislativamente por el Cédigo Civil

{taliano de £942.

En el derecho germano, por su parte, el suministro fue reconocido originalmente por
la ley Bavara de 1727. En ese derecho sus exigencias juridicas quedaban satisfechas por

una simple remisién a las normas dei Contrato de Compraventa.

De acuerdo con la modema corriente ilaliana estc contrato se distingue
concretamente de la venta ejecutada mediante prestaciones desplazadas en el tiempo y por
lo tanto es independiente de la compraventa. En cfecto, su esencia misma consiste en la
existencia de una serie de prestaciones conexas cntre si, pero auténomas. Esta autonomia lo
distingue por consiguiente de la venta por cuotas o con efectos diferidos, en las que

presenta el fraccionamiento en el tiempo de una prestacion dnica.

Entonces, el suministro no es una simple modalidad de la compraventa pues su
existencia esta sujeta a la duracion del cumplimiento de la obligacién fundamental
como objeto del contrato. O sea la duracién constituye el elemento esencial del

suministro, y ello le da, contenide propio y auténomo.
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Actualmente, ¢l suminisiro tiene una gran importancia econdémica debido a que solo
la seguridad en el abastccimiento periddico o continuo de bienes hace posibic la produccion

v comercializacion exilosa de mercancias en cantidad y calidad que ¢l mercado cxige.

La provision de bicnes es uno de los elementos decisivos de la actividad productiva
y comercial y de la vida civil en general. Teniendo por ejemiplo, en el suministro de
matenas primas o insumos a las fibricas, de medicinas a las clinicas y hospitales, dc

mercancias a una bodega o a un mini o supermercado.

Hoy podemos observar una mayor competencia comercial, cambios en el uso de la
capacidad instalada de las empresas, innovacion de los canales de distribucion, amphacién
y diversificacion de los mercados y fundamentalmente la creciente necesidad de una
sociedad globalizada ¢ interdependiente que afecta relaciones contractuales de suministro
de empresas, comerciantes y piiblico en general para:

1.- Satisfacer variadas necesidades,

2.- Alcanzar fines ccondmicos de manera optima y eficaz, lales como: insumos,
componentes 0 servicios,

3.- Abastecerse en depdsitos con seguridad, ahorro y

4.- Racionalizar cn tiempo, los recursos materiales y el esfuerzo humano (mano de

obra).

Las diferentes legislaciones tipifican al suministro como un acto de comercio; asi, el
Cédigo de Comercio Italiano de 1882 (Art. 3), el francés (Ar. 632), el belga (Art. 2°), el
bulgaro ( Art. 279), el austriaco ( Art. 275), el chileno (Art. 3°, inc. 7°), el j aponés ( Arl.
236), el portugués (Art. 230), entre otros.

Estos codigos no sc refieren al suministro como un contrato cxistentic por si. sino, en
la mayoria de los casos, en conexidn con la compraventa. E! famoso Cédigo Civil ltaliano
de 1942 que unifica el derecho civil y el comercial considera al suministro como un
contrato con conienido propio (arts. 1559 a 1570). Este ¢6digo ha servido de modele al
Codigo de Comercio Colombiano de 1971 que trata del suministro en los arts. 968 a 980, v

al Codigo Civil Peruano de 1984.
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1.2 “CARACTERISTICAS DEL SUMINISTRO”

Hablar de las caracteristicas del Suministro. trac consigo el hablar de practcas
preponderantemente de caricter Mercantil, en donde las partes que intervienen en las
mismas, buscan a través de la cooperacion entre ambos, obtener beneficios reciprocos, con

el amimo de lucrar y recabar ganancias.

El' Suministro proviene como anteriormente lo  dijimos del Latin
SUBMINISTRARE 'y es definido como: Proveer a uno de algo que necesita.

Juridicamente para el Autor Rafael de Pina Vara, en su Diccionario de Derecho,
conceptualiza al Suministro diciendo que: Es aquél por el cual una persona (Suministrador)
se obliga mediante un precio, a realizar a favor de otra (Suministrada o consumidor),

prestaciones periddicas o continuadas de cosas o servicios.(1)

Estableciendo que el Suministrante es la persona fisica o Moral que se o bligan a
entregar de manera periddica y continua, bienes que son propios de su giro u objeto
comercial, en donde pueden ser mercancias, bienes como frutos, combustibles, materiales
para construccidén como cemento, varilla, tabiques, etc., minerales, vestuarios, impresos y
energia pudiendo ser eléctrica, motriz o térmica, o también puede brindar cualquier tipo de
Servicios propios de su trabajo, como lavanderia, decoracién, manteleria, servicio de
limpieza, telefonia Celular, Television por Cable, etc., en donde habitualmente realizarz el
esfuerzo de cumplir puntualmente con la entrega de dichos bienes o servicics, en virtud de
las necesidades del Suministrado, obteniendo a cambio una cantidad econdmica que es
propia de la finalidad de su objeto comercial, ademas de colocar sus mercancias o servicios
en el mercado, lo cual por su calidad y eficacia en el servicio, le garantizard la continuidad
en €l mismo, situacién de importancia que otorga el Contrato de Suministro. ya que al
contemplar clausuias como las de Exclusividad y Preferencia, permitira a la parte
Sumimstrante, obtener derechos preferenciales en base al cumplimiento que dé. de las
obligaciones propias del Contrato, situacién fundamental y caracteristica de un Contrato de

Sumunistro a favor del Suministrante.

L. De Pina Vara Rafael. “Diccionario de derecho™. Editorial Porria. México 1998. Pag, 192.




Por otra parte, el Suministrado es también una persona o grupo de personas que se
dedica al comercio o a la mdustria, y obtiene diversos bencficios al desarrollar la practica
del Suministro, puesto que al recibir de parte del Suministrantc los bienes o Servieivs,
dicho Suministrado, tiene la capacidad de llevar a cabo dc una manera eficaz el ritmo v
desarrollo de su produccién, entendiéndose que en la mayoria dc las ocasiones, el
Suministro sirve a las E mpresas q ue reciben materias p rimas, asi como insumos para la
transformacion o creacién de los bienes que son objetos de su giro o actividad comercial,
hablando p ropiamente d e | as ¢ mpresas que necesilan de eslos bicnes 0 servicios parala
produccion de sus mercancias, permitiéndole al Suministrado, contar con las piezas
necesarias, cn el tiempo estimado y asi llevar acabo sus fines comerciales, evitando el pago
initil de almacenes en donde ademas las mercancias en caso de que se entreguen bienes, se
pueden dcterioran o destruir, por lo que también son importantes los beneficios que trae

consigo la practica comercial del Contrato de Suministro.

Observando lo anterior, vemos que el Suministro tiene entre sus principales
caracleristicas, que su finalidad es proporcionar a los contratantes, beneficios reciprocos,
otorgando a las partes derechos y obligaciones mutuas, con el animo de obtener ganancias

en el ramo o giro al cual se dedican.

Otra de las caracteristicas del Suministro, son las entregas periddicas y continuas
que hace el Suministrador de los bienes o servicios a favor del Suministrado, dichas
enlregas, se realizan de manera conslantc en el tiempo, realizando de manera a ulénoma.
cada una de las entregas, mismas que al ser recibidas por el Suministrado, forman cada una
partc integrante de un Contrato que siguc surtiendo sus efectos de forma de tracto sucesivo,
esla caracteristica como maés adelante la analizaremos, es primordial para diferenciar al

Contrato de Suministro de otras figuras Contractuales.
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El Suministro permitc que ademis de hacer entrega de bienes para terminar la
produccion del objeto econdmico y comercial del Suministrade, también permite que con la
realizacién o entrega oportuna de los servicios, el suministrado obtenga beneficios propios
o indirectos en su produccion, o cn el mantenimiento y funcionamiento de la Empresa
Sumimistrada, esto hace relucir que ¢l suministro no linicamente tiene como (inalidad. el
proporcionar los elementos delinilives o finales de un proceso de produccidn para terminar
los bienes propios de {a actividad comercial del suministrado, sino que también por medio
del mismo  Suministro, el Suministrador puede otorgar y garantizar con la realizacion
puntual de dichos servicios, el normal funcionamiento o mantenimiento de las necesidades

del Suministrado.

Por lo que de lo anterior podemos decir que sin duda, una caracteristica importante
en el Contrato de Suministro, se da, en el sentide de que no es por regla general que el
Sumimnistro tenga como finalidad transmitir la propiedad del objeto para lo que [ue
contratado, siendo que cuando se trate de servicios, nnicamente se transmite el uso N
disfrute de dichos servicios a favor del Suministrado, conservando el Suministrante la
propiedad de la prestacion o de la fuerza humana que en ello interviene, circunstancia por

demas trascendental.

De manera ecouémica, ¢l Suministro es de gran importancia para las partes que lo
llevan a cabo, por que les permite tener una visién perfecta en tiempo y produccion, de los
hienes que ambos destinaran al Suministro, trayendo como consecuencia el adecuado
funcionamiento de su empresa y obtener las ganancias derivadas del normal y adecuado
Suministro, ademas dc evitar gastos innecesarios come el de almacenamiento.

permitiéndole al Suministrada, obtener ahorros en mano de obra y de produccion.

En cuaato a la aplicacion del Suministro, este se puede llevar a cabo en ¢l ambito
nacional o Inlcrnacional, puesto que el Suministro puede rcalizarse entre personas o
empresas del mismo Estado o Pais, al igual que entre personas o entidades de un Estado
con otro, en virtud de que ta praclica que permite el Suministro, es con el fin de realizar

practicas comerciales de calidad, que traigan beneficios mutuos.
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De 1gual forma ¢l Suministro se puede llevar a cabo en el ambito Publico o Privado,
stendo el primero de cllos, cuando en el desarrollo del Suministro interviene alguna
dependencia de la administracion Pablica llamese de caracter Centralizado o Paracstatal a
cargo del Estado, pudiendo ser ¢l Suministrado, con el objeto de ilevar a cabo sus funciones
o satisfacer sus necesidades; por otro lado cuando las partes que intervienen en el desarrollo
del Suministro son particulares y los efectos se que se desprenden del mismo solo los afecta

a ellos, se hablard de un Suministro dc caracter Privado.

Conceptos de Interés en el Suministro:

EMPRESA.- Es la unidad econdmica de produccion o distribucion de bienes o servicios.(2)

PERSONA FiISICA.- Llamada también natural, es el ser humano, hombre o mujer. (3)

PERSONA MORAL.- Entidad formada para la realizacién de los fines colectivos y
permanentes de los hombres, a la que el derecho objetivo recenoce capacidad para obtencr

derechos y obligacioncs.(4)

DEPENDENCIA DPE LA ADMINISTRACION PUBLICA CENTRALIZADA.- Se
integra por | a Presidencia de ta Repiblica, {as S ecrelarias d e E stado, 1 0s D cpartamentos

Administrativos y la Procuraduria General de la Reputblica. (5)

DEPENDENCIA DE LA ADMINISTRACION PUBLICA PARAESTATAL.- Se
integran p or | os arganismos descentralizados, |as E mpresas d e P articipacion E statal, Las
[nstituciones Nacionales de Crédito, dc Seguros y de Fianzas, las Organizaciones

Auxiliares Nacionales de Crédito y los Fideicomisos Piiblicos. (6).

2. Ley Federzl del Trabajo. Editorial ISEF. México 2003. Articulo 16.

3. De Pina Vara Rafael. “Diccionario de derecha”. Editorizl Porraa. México 1998. Pag. 404.

4. ibidem.

5. Ley Orginica de la Administracidn Piblica Federal. Editorial ISEF México 2004, Articulo 1.
6. Ibidem.
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1.3 “IMPORTANCIA FCONOMICA DEL SUMINISTRO™

La Importancta Econémica del Suministro como dice Oscar Vizquez de! Mercado.
en su Libro Contratos Mercaniiles, “Fl Contrato de Suministro es de suma utilidad
prictica, cuya razén de scr cs con el deseo de hallar satisfaccion rapida. segura v
econdémica, a las necesidades constantes en la vida modemna, que seria mas (ardado v
gravoso, si se celebra un contrato distinto cada vez que se tuviese la necesidad de obtener

bienes o servicios™ (7)

Por lo que la importancia Econémica del Suministro, estriba direclamente en la
utilidad y necesidad que le dan las Empresas, situacién por la cual el Suministro es
considerado como un Contrato de Empresa, con el objeto dc lucrar siendo

preponderantemenie Mercantil.

Como lo mencionamos en la Introduccién y en los objetivos del presente tema de
Tesis, en la Actualidad cs de suma importancia, Qque nuestro sistema econdémico cuente con
nuUevos y Mejores mecanismos para proveer una mejor produccion, en donde se establezca
segunidad Juridica, agilidad, certeza y principalmente reducir los costos de las materias
primas, mano dc obra y tiempo en la misma produccion, todo lo anterior lo hace el
Suministro, en virtud de que permite a las partes quc llevan a cabo esta practica, saber que
bienes ha de nccesitar el Suministrado en cuanto a la calidad ¥ a la cantidad, asi como el
tiempo en que los ha de recibir, teniendo la certeza de que con dichos bienes o servicios, los

utilizara para su adecuada produccion.

7. Vazquez del Mercado Oscar. “Contratos Mercantiles”. Décimo Primera Edicion. Editorial Porria,
México 2001. Pag. 207.
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México, al ser un Pais el cual desarrolla como Sistema Econdmico al Sistema Mixto
o dual(8), el cual encuentra formada a su Feonomia por sectores publicos y privados. cuL 2
finalidad es producir para cl mercado y para la colectividad, aceptando simultineamente =
Empresas Estatales y Privadas, cn donde sus destinatarios son tanto los consumidores reales
como los sectores marginados con limitado poder de compra, requiere de mecanismos
cxcepeionales que aporten a la Economia rayor precisién y agilidad comercial, para loerar
sus fines o metas productivas, de ahi que el Suministro viene a dar una vision distinta a los
procesos de produccidn, y aporta mayores clementos de utilidad a los empresarios para su

beneficio economico.

En los proyectos de construccién de grandes plantas cuyo funcionamiento depende
de ciertos insumos como el gas, carbon, u otros productos del sueio o del subsuelo, y no
existen alternativas de aprovisionamiento, el suministro es esencial y le permite a las
Empresas, ahorrar de manera importanie gastos initiles como el de almacenamiento.
reparacion y perdidas de los bienes, situacion por la cual el Suministro influye directamente

en la Economia y en las ganancias de la Empresa.

De ello nos habla Ricarde Luis Lorenzetti, en su libro “Tratade de los Contratos”.
cuando hace referencia a la Finalidad Econémica de! Contrato de Suministro, donde nos
dice:  Una de las partes, que es el Suministrado, busca una provision continta de bienes.
Esta presenta una seric de ventajas por sobre la provisién discontinua:

a) Se evita un costo de seleccion cada vez que necesita un bien, porque es

siempre dado por el mismo contratante;

b) Se disminuyc ¢l costo de transaccién propio de los contratos separados.

ya que se acuerdan las bases de la relacion precio-calidad de una sola

vcz, aunque Juego se reajusten, y

(8). Jorge Witker. /ntroduccion al Derecho Econémico. Editorial Mc Graw Hill. Cuarta Edicién. México
1999. Pags. 61- 65.
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c) Se obtiene fidelidad por parte de quien provee, porque se produce una
colaboracion de larga duracion que permite sugerirle modilicaciones en
la calidad, precio, tiempo de entrega, pucsto que la eficiencia en el

aprovisionamienlo sc convicrtc cn un asunto comun. (9

En otras palabras podcmos decir que Lorenzetti, explica que las ventajas que trae
consigo el Suministro, son que cl llevar acabo dicha practica, permite que ante la necesidad
de bienes o servicios, el Suministrador tendrd que proveer de los mismos al Suminisirado.
esto evita que una Empresa ante la necesidad dc materia prima, insumos, bienes o servicios
propios para su actividad comercial, los lenga que estar buscando con diversos proveedores
y estar comparando los mejores precios, ya que al lener un Suministrador directo, le
permitira dejar de buscar entre muchos distribuidores, ademas de tener dichos bienes en el
tiempo reguerido vy estimado para su utilizacidn, esto es muy importante para las empresas
que dependen de un ritmo de produccion y que necesitan de materia pnima, bienes o

servictos para la misma produccidn, ahorrando tiempo y sobre todo dinero.

En ¢l segundo punto al hablar de disminuir el costo de transaccion de los contratos
scparados, cs que al utilizar al Suministro, las partes contratantes se ahotran préacticas
inttiles vy procedimientos sin sentido, puesto que el Suministro se lleva a cabo con un solo
Contrato cuando el objeto sigue sicndo la pluralidad de entregas que hace el Suministrador
al Suminisirado de los Bienes objeto del Suministro, cuando si sc realizan compraventas

multiples, se tiene que realizar diversas operaciones.

Y en el tercer punto las ventajas econdmicas que trae consigo ¢l Suministro, s que
al saber que persona o personas te deben de Suministrar los bienes o servicios que neccsila
el Suministrado, esto crea una certeza tanto Econémica como Juridica de que dichas bienes
se tendran en el momento indicado y que la calidad de los mismos, asi como el precio y la

eficiencia seran de una misma forma en beneficio del Suministrado.

9. Lorenzetti Ricardo Luis. “Tratado de los Conitratos”. Rubinzal-Culzoni Editores Buenos Aires. Pag.471
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Un ejemplo bastante acerlado cn donde intervienen los tres puntos tratados, es en
una Ensambladora de Autos, lomando cn consideracion que al sacar al mercado una linea
de Auwromoviles, dicha Empresa depende de un ritmo de produccion para realizar
determinado numero de Autos en determinado tiempo, por lo que tiene que conseguir las
piczas necesarias para tal produccion y en el caso cspecifico de los neumaticos, hablamas
que ¢l Sumimstrador (Goodyear), tiene que enviar a la Empresa Volkswagen quien es el
Suministrado 50,000 1lantas p ara e ntregar listos | 0,000 a utos, tomando de referencia l as
cinco llantas que necesita cada Automdvil (cuatro para la avanzada y una para la refaccion).
contando el suministrador con un plazo de un mes, por lo que la ventaja que permite el
Suministro en este caso, es que la Empresa Suministrantc cniregard semanalmente al
Suministrado 12,500 llantas, con las cuiles dara debido cumplimiento al Sumimnstro,
permitiendo que el Suministrado al final del plazo (un mes), tenga las 50,000 llantas v
realice en el tiempo estimado la produccién requerida y la entrega de la produccién
necesaria, siendo por el contrarie que si la Empresa distribuidora o ensambtadora de autos.
tuviese que comprar las llantas en un solo instante, tendria problemas en el tiempo de
produccién, pudiendo en su caso lener que realizar gastos de almacenamiento, asi como
Irabajo humano para acelerar el ritmo dc produccion para que no generara perdidas para la
Empresa, por lo que al ver este ejemplo, nos podemos percatar, que el Suministro trae
consigo muchas ventajas, ademas de tomar en consideracién que al hablar de materias
primas o b ienes que con ¢l almacenamiento se pudiesen d eteriorar o echar a perder. las
Empresas pierden dinero y ticnen que gastar en almacenes o depésitos como consecuencia
dc una i napropiada t écnica d e P roduccion, o bservandose claramente la utilidad d e dicha

figura en las practicas comercialcs.

Otro caso que nos permite descubrir la importancia econdmica del Suministro, en
Paises econémicamente competitivos y desarrollados, es la utilizacion del llamade Contrato
de Suministro Alimentario (CATERING), mismo Contrato que se lleva a cabo en la
Practica en Espafa, Argentina y en otros paises, teniendo como finalidad el suministrar a
diversas empresas ¢l servicio de comedor, suministrando comidas, alimentos y bebidas por
parte de la Empresa de “Catering” a la empresa Suministrada con la prestacion de los

servicios de cocina, envasado, transporte, menaje y otros, cn ocasiones este contrato de
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suministro, también abarca ¢i suministro de sillas, mesas, manteleria, objetos de decoracion
y el servicio del personal nccesario para complementar la comida suministrada, travendo
como beneficio el evitar que los trabajadores de la empresa suministrada pierdan licinpo
originado por el desplazamicnto que hacen desde el centro de trabajo hacia otros lugares

para satisfacer sus necesidadcs alimenticias(10).

Este Contrato de Suminisiro Alimentario (Catering), es un contrato mercantil en
donde el elemento subjetivo del Suministrador, es la empresa Catering, que se dedica
habitualmente a esta actividad con ¢l animo de lucro, teniendo la obligacién principal la
parte Suministrada, el pago del precio de los productos alimenticios cocinados que se hayan

contratado.

Este mismo tipe de Suministro es utilizado por las grandes Empresas Hoteleras del
munde, asi como en las principales cérceles, colegios, hospitales y comedorcs
universitarios del mundo, razon por la cual se demuestra que la importancia econdmica del
Suministro, se deriva de las necesidades del Suministrado y de la capacidad de respucsta y
apoyo que tenga el Suministrador, trayendo consigo ahorro en la produccién, en los

espacios de las Empresas contratantes y mayor productividad de a mano de obra.

10. Cano Rico José Ramén. “Manual Prdctico de Contratacién Mercantil”. Tomo | , Cuarta Edicion,

Editorial Tenos. Madrid 1985, Pag. 379-380.
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1.4 “EL JUST IN TIME”. JUSTO A TIEMIPO EN LA FABRICACION MODERNA™
“IMPLEMENTACION DEL SISTEMA DE PRODUCCION JUSTO A TIEMPO™.

Hablando de nuevos y mejores mecanismos que le permitan a la Empresa
desarrollar  ganancias, menos gastos en materias primas o insumos, asi como la
disminucion en la mano de obra y en el tiempo de produccidn, existen técnicas o filosofias
gue tienen que ver con el Suministro, una de ellas es el llamado método JIT (Just in Time),
el cual quiere decir “Justo a tiempo” en la fabricacidon, el cual tiene como objetivo
primordial, llevar a cabo en la Empresa técnicas que auxilien a reducir el inventano de las
empresas y a disminuir tos ciclos de produccion a través de una mejor organizacion

comercial.

En relacion con ¢l Suministro, veremos que la técnica o flosofia del JIT. tienen
mucha relacion v aporlacion para la produccion. Taiichi Ohno, el hombre que fue pionero
de la implantacién Justo a Ticmpo cn Toyota, desarrollo este concepto dada la necesidad de
tener un sistema eficiente de producir pequeiias cantidades de automdviles, de diferentes
modelos. Esta era una forma dc producir completafnente difercntc a la utilizada cn los
Estados Unidos donde se hacen grandes cantidades de automoviles del mismo modelo. Para
conseguir sus objetivos, Ohno sc dio cucnta que la cantidad exacta de unidades
requeridas debian manejarse en el tiempo apropiado, en las succsivas etapas del
proceso. Estc cs cl origen de los fundamentos que establecieron las bases para la aplicacion
de las técnicas Justo a Tiempo, las cuales fueron mis alld de los métodos tradicionales de

produccion.

Justo a Tiempo se define actualmente como un sistema de manufactura donde
todas las actividades se desarrollan de forma tal (ordenada, pensada y ejecutada en el
tiempo idoneo) que los componentes y materiales requeridos en los procesos de
produccion estin en el lugar correspondiente. en el momento exacto en que se

necesitan.
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Este concepto Justo a Ticmpo y sus reglas se relacionan comtinmente con procesos
de manufactura, pero pueden ser aplicados a toda actividad en que se requiera mejoras.
reducciones de tiempo, incremento de productividad o simplemente simplificacion de los
pracesos. El principio del Just in Timc es eliminar fuentes de pérdida industrial
consiguiendo la cantidad correcta de malcriales brutos y produciendo la cantidad correcta

de productos en el lugar correcto en el momento correcto.

Marco Teorico del Just in Time.
El JUST IN TIME es un método de direccion industrial japonés desarrollado en
1970. Fue adoptado primeramente por Toyota cn las plantas industriales por Taichi Ohno.
La preocupacion principal en ese momento era encontrarse demandas del consumidor.
Debide al éxito de direccion de JIT, Taichi Ohno se nombré el Padre de JIT.
Después de la primera imtroduccion de JIT por Toyota, muchas compaiiias siguieron
y a mediados de los afios setenla, gano mas fuerza y se extendid alrededor del mundo,

siendo utilizado por varias compaiiias.

Algo que motivé a que ¢l JUST IN TIME se desarrollara junto con otras técnicas de
produccion era que después de la Segunda Guerra Mundial, Japén quedd totalmente
destruido, y lo \inico que les quedaba era aprovechar al maximo los pocos recursos con los
que contaban, por (al motivo se empezaron a preocupar por diseiar practicas industriales
que les ayudaran a desarrollar sus empresas, trabajando de la manera mas eficiente posible,
y con ello reconstruir su economia. Obviamente que la cultura Japonesa es muy distinta a la
Mexicana, ellos ticnen un funcionamiento étnico muy fuerte qué se concentra
principalmente en trabajo en lugar del ocio, mejora continua, compromiso de vida para

trabajar, trabajo en grupo en lugar de individualismo y logro de la meta comun.

Estos son algunos de los puntos clave que ayudé a Japén a levantar su economia v a
tener ¢l Cxito que se tiene actualmente. Debido a que Japon cs un pedazo de tierra mucho
mas chico que Sonora, los Japoneses después dc la Segunda Guerra Mundial, buscaban la
manera de hacer un uso eficienle de sus recursos limitados, la pregunta es ;Como lograr

esto s1 Japon no podia sembrar, si Japon no tenia capital con que empezar a fabricar? La
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respuesta es hacer un uso eficiente de sus recursos limitados. Ellos trabajaron en relacién
"Costo/Calidad 6ptimo”. Antes dc la introduccion del JIT, habia muchos defeclos
industriales para cl sistema que existian en ese momento. Los problemas que se tenian eran
Problemas de Inventario, el producto deserta, Allos Costos, Produccion de la porcion
grarkle y retrasos de la entrega. Los problemas del inventario incluyeron el inventario
acumulado sin usar que no solo era improductivo, pero lambién requirio mucho esfuerzo al
tener que guardarlo y manejarlo. Otros problemas implicitos como almacenamiento de las

partes, averias de equipo, etc.

Para los defectos del producto, los fabricantes supicron que un solo defecto del
producto puede destruir a credibilidad del productor. Ellos deben crear un proceso libre de

defecto.

Por tltimo, ¢l sistema que existia no se manejaba bicn para la demanda, (entrega
ripida), habia una necesidad de tener un sisterna de entrega mas rapido y fiable para
manejar las necesidades de clientes asi que esta filosofia o técnica en matera de
produccion, tiene una estrecha relacion con ¢l Suministro, er virud de que el objeto o
funcion para lo cual es utilizada, es p ara t ener p lenamente ¢ ontemplado los procesos d e
produccion, asi como las mercancias que se han de necesitar y el momento en que se
deberan de ocupar, situacion que sucede con el Suministro, en donde la finalidad del mismo
es proveer de los bienes, o servicios al Suministrade en el tiempo adecuado para las
necesidades y utHizacion del mismo, por lo quc el JIT en conjunto con el suministro, son
mecanismos q ue auxilian a 1os e mpresarios a ¢ ontar con mejores y ¢ ficaces métodos d e

produccion. (11)

I11. J. M. JURAN. “JURAN Y LA PLANIFICACION PARA LA CALIDAD™. Editorial Diaz de Santos.
Madrid 1990. Pag. 151.
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L5 “LA SITUACION DE MEXICO EN CUANTO A LA OPTIMIZACION DE
COSTOS Y PRODUCCION BASADA EN UN ADECUADO SUMINISTRO™

Es bien sabido. que en gran parte de los Paises su economia se encuentra sustentad:
en los intercambios comerciales que realizan las Empresas nacionales como las
transnacionales (12, en virtud de la derrama economica que proporcionan al realizar sus

practicas de comercio.

Esto sc debe a que, debido al desarrollo de su produccién, dichas Empresas
requieren maierias primas, insumos, bienes o servicios que les aportan diferentes
provecdores, realizandose una cadena generadora de empleos y de inlercambio econdmico

obteniéndose ganancias para dichas Empresas.

De igual forma, 1a pluralidad de Oficios y de necesidades que liene la Sociedad.
permite que se desarrollen un sin fin de objetivos en el mercado, trayendo coma
consecuencia que las Organizaciones con fines de lucro y prepondcrantemente
comerciantes, realicen sus actividades obteniendo a su favor importantes ingresos que se

traducen en Economia para ellos y para el Pais en donde sc llevan a cabo dichas practicas.

Asi mismo, v en base a la gran compelencia que existe en el mercado de las
Industrias, es importante resaltar que cn las grandes economias, las Empresas mejor
organizadas, con objetivos determinados y con visién de realizar sus producciones con la
mejor calidad, planificando ¢l tiempo y el costo de la misma produccion, son las que se
destacan por encima de las demas, quc realizan sus actividades al azar 0 mal planeadas v =
comparacién estas, no obtienen resultados satisfactorios y en el peor de los casos tienen qus

cerrar,

12.- “Es el tipo de Sociedad Mercantil cuyo capital generalmente es propiedad de inversionistas
nacionales o residentes en un pafs Industrializade o desarrollado econémicamente, pais en el cual. por
lo comiin, se encuentra establecido el centro de decisiones de dicha Sociedad v cuya actividad se realiza
a escala internacional”,

Leonetl PérezNieto Castro. Derecho Internacional Privado. Editorial HARLA México 1984, Pag. 166
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Tomando como cjemplo a Japon, podemos observar que es un Pais el cual en su
mayoria, se dedica al autoconsumo dc los productos que ellos generan y a la vez permite
exportar de una manera unportanic a otros Paises los producios que fabrican, esto trae
como consecuencia, que siga siendo a través del tiempo, un Estado que ademéas de
mantenerse con su propia mano de obra, permite obtener grandes ganancias que lo han
colocado como un Pais econdmicamente compctitivo y como una de las Economias a
seguir como modelo y esto no es muestra de sueric o de una casualidad, pues es bien sabido
que el Japon se caracteriza por ser un Pais altamente o preponderantemente trabajador,
siendo que dicho trabajo lo genera su genle a través dec disciplina y de métodos de
produccion que permite que su economia crezca, lo cual cs muestra de una uniforme
organizaciéon y de la preocupacion que como Estado, le enfoca al crecimiento de su

Praduccion y por supuesto de su Economia.

En nuestro Pais, comunmente nos podemos percatar que a diferencia de las
Economias de paises como Japdén, China, Estados Unidos, entre otros, México se
caracteriza por ser un Pais en donde su Economia tiene serios problemas, debido a que la
organizacion de los negocios o ¢cmpresas generadoras de 1a E conomia, no se encuentran
debidamente planificadas, observindosc grandes perdidas, quiebra de negocios, muchas
veces produccién mal planeada, y en otros tantos las Empresas salen en nimeros 10jos,
tentendo por lo regular ganancias las Empresas transnacionales o en el mejor de los casos

las Empresas Mexicanas pero con Gran Capital.

Esto podria hacer pensar quc las Pequefias y medianas empresas, no tienen
oportunidad en el mercado comercial en México, pero la realidad, es que no es cierto, sino
que lo que hace falta en ¢l desarrollo competitiva de las Empresas en nuestro Pais, es
establecer Métodos 0 mccanismos que le permitan desde el negocio méas humilde hasta 1a
Empresa potencialmente competitiva, a realizar, mantener y establecer un régimen
productivo y econdmico, esto traeria como consecuencia, gue las Empresas Nacionalcs o
Intemacionales invirtieran en nuestra economia con mayor scguridad, competitividad y de
mdnera que permita interesar a inversionistas de ingresar a un mercado de oportunidades v

de ganancias.
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Lo anterior lo vemos, tomando en consideracién, que son muy pocas las Empresas
en Mexico que cuentan con métodos o técnicas de Produccién que les permitan realizar
operaciones competitivas en el Pais, pues muchas veces vemos que las Empresas producen
de una manera desmedida o mal planeada, asi como que son mis sus pérdidas que sus
ganancias y esto derivado de que al pretender realizar su produccién, dichas Empresas no
cuentan con las materias primas, bienes o servicios, en el momento en que se necesitan, o
en algunos otros casos, dichas materias primas, insumos, bienes o servicios, los tienen por
anticipado, generando esta situacion gastos en almacenamiento, en pérdidas debido al
detertoro de los bienes al estar guardados o en su caso al no estar debidamente producido en

cl tiempo solicitado, sttuaciones que generan pérdidas para la Empresa.

Por lo anterior, las Empresas en México tienen que implementar mecanismos que
les permitan | levar a cabo nuevas y mejores i deas para d isminuir [ os costos i nitiles, asi
como mejoras en la calidad y tiempo en la produccién, lo anterior se puede lograr
perfectamente, mediante la utilizacion del Suministro, en virtud de que dicha figura permite
a las Empresas que lo lleven a cabo, obtener las materias primas, insumos, bienes o
servicios en el tiempo adecuado para su transformacién, fabricacion o industrializacion de
los bienes objeto de su giro comercial, disminuyendo de forma importante los costos de
produccidn generados por la mala calidad en los productos, almacenaje de materias primas
que no se utiliza en el tiempo indicado, pérdidas de mercancias almacenadas y el pago de
mano de obra por mala planeacion de la Produccion, en virtud de que el Suministro al ser el
Contrato por medio del cual una parte lamada Suministrador realiza entregas periédicas y
continuas de bienes o servicios, a favor de el Suministrado a cambio de una cantidad
econdmica, permite que las partes oblengan en el momento oportuno, los medios nccesarios

para realizar sus mctas econdémicas.

Muestra de ello nos da la Empresa denominada Fonde Econémico Mexicano, S. A,
FEMSA que es la compania de bebidas mas grande de México y América Latina, con
exportaciones a los Estados Unidos, Canad y paises selectos en Latinoamérica, Europa y
Asia.
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Iniciada cn 1890 con la fundacién de Cerveceria Cuauhtémoc, y con oficinas

centrales en Monterrey, México, FEMSA opera a través de las siguicntes subsidiarias:

FEMSA Cerveza, Empresa que produce y distribuye reconocidas marcas de
cerveza como Tecate, Tecate Laght, Carta Blanca, Superior, Sol, Dos Equis Lager. Dos

Equis Ambar, Indio, Bohemia y Noche Buena, entre otras.

Coca-Cola FEMSA ( KOF) es el embotellador lider de productos Coca-Cola en
Latinoamérica y el segundo embotellador mas grande del sistema Coca-Cola a nivel
mundial, sirviendo los territorios de la Ciudad de México vy su area metropolitana, cl
Sureste de México (Michoacan, Guanajuato, Puebla, Tlaxcala, Tabasco, Chiapas, Oaxaca y
la mayor parte de Veracruz) y en Latinoamérica paises como Guatemala, Costa Rica,

Nicaragua, Venezuela, Panama. Colombia, Brasil y Argentina.

KOF produce y distribuye refrescos incluyendo marcas como: Coca-Cola. Coca-
Cola Light, Sprite, Diet Sprite, Fanta, Delaware Punch, Lifi, Schweppes, Power Ade. Ciel,
Ciel Mineral, Fresca, S enzao, T ai, Quatro, Kin, Beat, M undet, C rush, Hi-C, E xtrapoma,

Etiqueta Azul, Te Nestea, Adventures.

FEMSA tiene una participacién del 45.7% de las acciones de KOF, The Coca-Cola
Company participa con el 39.6% y el 14.7% restante se coliza cn las Bolsas de Valores de

México y de Nueva York.

FEMSA Comercio opera la Cadena Comercial O0XXO, la cadena de tiendas de
conveniencia mas grande de América Latina y una de las 20 mas grandes en el area
combinada de Canadd/Estados Unidos/México. OXXO cuenta con 2,216 tiendas, las cuales

se encuentran estratégicamente ubicadas en las principales dreas metropolitanas del pais.

Habiando de ta Empresa FEMSA, en la cual vemos que a través de sus subsidiarias
produce los refrescos y cervezas mas comerciales en la Repiblica Mexicana, podemos
observar que es una Empresa la cual uliliza de manera extraordinaria, los mecanismos y
eslratcgias de comercio mas avanzados en México, de ahi que resulla ser si no la mas

importante, si una de las més importantes econémicamente hablando en nuestro Pais.
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Al ser una Empresa grandc ¢ importante en la Economia, realice un estudio de
campo, para investigar, cudles son los métodos 0 mecamsmos que utiliza dicha Empresa.
para generar una produccion tanto de calidad como de éxito cn el mercado. teniendo como
respucsta que FEMSA | es una orgamizacion estratégicamente bicn planificada, en donde el
Suministro figura como técnica de desarrollo en la Produccion, distribucion vy
comercializacion de todos y ¢ ada uno de los productos, bienes y servicios que genera y
realiza dicha Empresa, en donde la conjuncién de esfuerzos debidamente planificados por
sus subsidiarias, permite a FEMSA, ser una de las Empresas con mayor visidn en el
mercado productive del Pais y en el Extranjero, tanlo que han recibido la certificacion
internacional de calidad ISO 9002*, asi como las certificaciones de Industria Limpia

otorgadas por ¢l gobiemo federal.

*Certificacion que hace la International Organization for Standarization (ISQ), que es la agencia
especializada en estandarizacion. El prepisito de ISO es promover el desarrollo de la estandarizacién v
actividades mundiales r elativas a [acilitar e | ¢ omercio i nternacional d e bienes y servicios, a si como
desarrollar la cooperacién intelectual, cientifica y econémica, realizando un reconocimiento y
recomendacidn internacional de las Empresas que cumplen con los requisitos de calidad, confiahilidad,

conducird a darle calidad al producto o servicio y evitar costos de inspecciones finales, costos de

garantias y reprocesos.*

Esto permite, tener una vision de que la Empresa FEMSA, estratégicamente se
encuentra con objetivos determinados y con visidn de seguir siendo una de las Empresas

con mayores ganancias no solamente en México sino en el Extranjero.

Y como realiza esto la Empresa FEMSA?, la respuesla es muy sercilla.
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Como antcriormente lo mencionamos FEMSA, sc divide en Empresas Subsidiarias.
las cudles tienen plenamente determinados cuales son sus objctivos, por ejemplo: FEMSA
Cerveza, Es la Empresa que se dedica a elaborar las marcas de Cerveza que anteriormente
cnumeramos, a través de un proceso perfectamente determinado. Coca Cola FEMSA.
Empresa por demas conocida cn ¢l mercado, tiene como objetivo, claborar los refrescos
mas populares en la industria refresquera y por ultimo FEMSA Comercio, Es la Empresa
quc a traves de las Tiendas Oxxo, distribuye y vende los productos ¢laborados por FEMSA
Cerveza y Coca Cola FEMSA, esto pareceria muy comiin, entendiendo que cada una de las
Empresas tienen sus objetivos, una realizar la produccién de Cerveza, la olra de Refresco v
por (ltimo la Empresa que la distribuye y vende, pero como lo menciona J. M. JURAN, en

su libro “Juran vy la Planificacion para la Calidad™(13) “La Misién de toda Empresa

consiste en desarrollar un Proceso para fabricar productes que cumplan los ebjetivos del
Pproducto”, situacion por la cual, la produccién de dichas Empresas no culmina con la
simple fabricacion de las cervezas y de los refrescos, puesto quc para que pueda entregarse
el Producto final, no podemos olvidamos de los embases, las corcholatas, las latas cuando
las bebidas son enlatadas, asi como las etiquetas que distinguen a cada bebida, asi como de
los diferentes procesos quimicos que se observan para la claboracién de cada producto.
situacion por la cual y ante los objetivos previamente establecidos para cada Empresa.
FEMSA creo departamentos estratégicos que Suministran en tiempo y modo a sus
Empresas Subsidiarias, apoyandose de nuevas Empresas Subsidiarias las cudles son
FEMSA Empaques y FEMSA Logistica, la primera sc cncarga de "Proveer o Abastecer a
la industria de bebidas del continente americano con los mejores materiales de empaque y
equipo comercial”, produciendo Latas para bebidas, Botelias de vidric, Hermetapas.
Refrigeradores, Productos de plastico, Empaques flexibles, para proveer a las Empresas
fabricantes de las bebidas, los instrumentos de embasado y etiquetado, para su debida
produccion, por lo que dicho conjunto de Empresas, tiene que Suministrar oportunamentc a

las Empresas fabricantes, sus productos para la adecuada produccién.

13. J. M. JURAN. “JURAN ¥ LA PLANIFICACION PARA LA CALIDAD”. Editorial Diaz de Santes.
Madrid 1990. Pig. 151-153
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De igual fonna la segunda de las Empresas nombradas FEMSA Logistica, se
encarga de realizar la transportacién de los bienes o productos ya totalmentc concluidos a
los clienles, por lo que vemos que cada Empresa Namada subsidiaria. es un conjunio de
Empresas que tiene previamente determinados sus principales funciones y objetivos, pero
que deben de llevarlos a cabo en un mismo tiempo o un empo determinado. para realizar
el abjetivo principal, que es la elaboracion, desarrollo y debido proceso del producto final.
observandose que en la fabricacién del producto final, intervienen diversas Empresas
realizando cada una, el Suministro de Jos bienes y servicios propios de su giro comercial.
pero que en conjunto buscan un fin comin. Aqui pude observar claramente que la figura
del Suministro sc lleva a cabo por parte de las Empresas llamadas subsidiarias, las cuales
cumplen con un fin u objetivo en particular, pero que en su conjunto se realiza para la
elaboracién, perfeccion, distribucion y finalizacion del producto principal, por Io gue el
suministro de bienes y servicios, es importante para el normal y adecuado desarrollo de la

produccion de la Empresa.

Por lo que el utilizar al Suministro como técnica de Produccién en la vida comercial
de las Empresas en México, traerd consigo, beneficios sin precedentes en el ambito
econdmico no solamente de las mismas empresas, sino en la vida econémica del Pais, al
promover el empleo y el intercambio econémico y de produccién entre las Empresas,

pudiendo ser nacionales o extranjeras.
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1.6 “EL SUMINISTRO EN LA ERA DE LA GLOBALIZACION™

En estos tiempos en donde los medios de comunicacion, los servicios de lransporte
y los intercambios de cultura, comercio y servicios. son lan importantes para abrir los
mercados de informacion y comercializacién, han logrado que a traves de ellos, los Fstados

incrementen sus relaciones comerciales y por ende sus Economias.

La Globalizacién, no es otra cosa que un fenémeno por cl cual las naciones
desarrollan sus relaciones econémicas, politicas y culturales sin encontrar las barreras que
antes las obstaculizaban, esto gracias principalmente a la financiacion de la cconomia ya
los modernos medios de comunicacion. Principalmente este fenomeno se da en base a los

avauces tecnolégicos v la apertura de los mercados de capitales.

En este orden de ideas, el Suministro ya sea de bienes o servicios, jucga un papel
primordial en las relaciones y practicas comerciales de los Estados que buscan, el
intercambio de sus mercancias, trayendo consigo, que los paises quc desarrollan a través
del llamado fendmeno Globalizacién, obtengan ganancias econémicas que impulsan la

competitividad y el impulso de sus economias.

El Suministro al ser un método que permite realizar las practicas comerciales de una
mancra mas eficiente, lleva a cabo un importante mecanismo de abrir puertas al comercio
entre diversos Paises, debido a que la necesidad de intercambio comercial, obliga a los
comcrciantes a adoptar medidas, que establezcan ganancias y menos perdidas en la
produccién de sus bienes o servicios, lo que trae que la competitividad, abra los mercados

intemacionales y exista una superacién comercial.

La globahzacion econémica, tiene con relacién al Suministro, la finalidad de
establecer estralegias y técnicas comerciales para mejorar los intercambios mercantilcs

entre los paises participantes y permitir la libre competencia de los comerciantes.
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CONCLUSIONES DEL CAPITULO 1 “LA IMPORTANCIA ECONOMICA DEL
SUMINISTRO™

L.- Como lo pudimos observar en el presente C apituto, 12 figura d ¢i S uministro.
tiene sus antecedentes bien sustentados en las civilizacioncs de hace muchos afios :
teniendo sus primeras raices en el imperio Romano, sirvié como mecanismo del Cstado
para asegurar ta provision de viveres, armas y utensilios a los ejércitos o para la ejecucion
de obras piblicas o la adquisicion de bienes para la satisfaccion de las necesidades del
Estado, asi como para la satisfaccién de los servicios publicos prestados por el Estado a la

Colectividad.

2.- E1 S uministro p or s us c aracteristicas, ¢ onstituyc un método o m ecanismo que
sirve para proveer a uno de algo que necesita, cuando lo necesita y de la forma que lo
necesita, ya que el Suministrador al realizar enlregas pericdicas y ¢ ontinuas de bienes v
servicios, constituye beneficios a favor del Suministrado para que este pueda llevar a cabo
de una mancra planeada, sus practicas y procesos de produccion, a través de la entrega de

una cantidad cconémica.

3.- La importancia econdmica que aporta el Suministro a las partes o institucioncs
que lo llevan a cabo, queda debidamente comprobada, con la aportacion que dicha figura le
da a nuestro sistema econdmico al proveerle de nuevos y mejores mecanismos para proveer
una mejor produccion, en donde sc establece seguridad Juridica, agilidad, certeza v
principalmente la reduccién de los costos en las materias primas, mano de obra y tiempo en
la misma produccién, todo lo anterior lo hace el Suministro, en virtud de que permite a las
partes que llevan a cabo esta priclica, saber que bienes ha de necesitar el Suministrado en
cuanto a la calidad y a la cantidad, asi como el tiempo en que los ha de recibir, teniendo la

cerieza de que con dichos bienes o servicios, los utilizara para su adecuada produccion.

4.- El Just in Time, al igual o en relacién con el Suministro han demastrado que se
pueden tener técnicas apropiadas de Produccion que cstimulen o permitan a los contratantes

saber que han de producir, cuanto van a producir y cuando lo han de producir.
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5.- En México, es bien sabido que las empresas en muchas de las ocasiones no
llegan a realizar sus objetivos por la mala planeacion de sus f{ines. al tener gastos excesivos
en sus producciones o pérdidas en el producto final, la debida implementacion del
Suministro en Empresas como FEMSA y otras de gran importancia econémica en México,
permite observar y dejar claro que la planeacion y la participacidn a tiempo de las
Empresas estratégicamente organizadas, trae como consecuencias verdaderas ganancias

comerciales para estas y para el Pais.

6.- La Globalizacién ha permitido que las Empresas o empresanos de otros Paises.
tcngan interés de participar en economias perfectamente respaldadas mas que por un Pais
fuerte econdmicamente, por una economia planificada, por ello la utilizacién del
Suministro en las Empresas Mexicanas, permitiria crear un enfoque de seguridad,
objctividad y mejor produccion en las economias de las empresas nacionales e

internacionales.



CAPITULO 2.
“EL SUMINISTRO EN EL DERECHO COMPARADO”

La figura del Suministro, como anteriormente se expuso, aparece debidamente
legislado en los Cddigos va sca Civil o de Comercio de algunos paises que toman a esta
fipura como un mecanismo para realizar de una manera ordenada, su forma de producir y
distribuir sus principales productos en cl mercado, pudiendo ser estos mercancias, bienes de
cualquier tipo o servicios como los de lavanderia, alimentos, telecomunicaciones, limpieza,
eic.

Para comprender mejor ¢l presente Capitulo, partiremos de conocer que es el
Dereche Comparado, el cual definido por varios autores nos podra, dar un panorama mas

acercado a conocer los pormenores dc dicha materia.

Rafael de Pina Vara sefala en su Diccionario de Derecho, que:

EL DERECHO COMPARADO.- EslaRamadela Ciencia del d erecho quc ticne por
objeto el estudio de los diferentes sistemas juridicos, poniéndolos en relacion para fijar los
elementos comunes y obtener no solo finalidades de reconstruccion histérica, sino también

otras de indole interpretativa y de orden critico y politico o de reforma. (Castan). (14).

Mientras que en la Enciclopedia Juridica Mexicana, dice:

EL DERECHO COMPARADO.- Es la disciplina que estudia los diversos sistemas

juridicos existentes para descubrir sus semejanzas y diferencias. (15).

14. Pina Vara Rafael. “Diccionario de Derecho™. Yigésimo Quinta Ediclén, Editorial Porraa. México
1998, Pag. 230-231.

13, Instituto de Investigaciones Juridicas, “Enciclopedia Juridica Mexicana™ Editorial Porraa. México
2002.
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En virtud de lo anterior debemos de saber que el Derccho Comparado, cs la rama
del Derecho que se encargara de realizar los estudios comparativos entre dos o mas figuras

de derecho para hacer ver sus principales diferencias y opintones acerca de estas.

A continuacion tomaremos como modelos a las legislaciones de Paises como ltaha,
Colombia y El Salvador, en donde observaremos de que manera se cncuentra rcgulado
como ¢ ontrato N ominado al C ontrato d e S uministro, para que al final podamos d ar una
conclusion a manera de comparativo de las diferentes Legislaciones que reglamenten al

Contrato de Suministro.

De ahi que el estudiar, las diferentes concepciones que nos aportan las legislaciones
que tomarcmos como modelo, nos pedrin dar un panorama de la necesidad practica y

econdmica, que permite el Suministro mediante su utilizacion.
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2.1 “EL SUMINISTRO EN EL CODIGO CIVIL DE ITALIA™.

El famoso Codigo Civil ltaliano de 1942 que unifica el derecho civil y el comercial
considera al suministro como un contrato con contenido propio. En el Chdigo Civil
[taliano, el Contrate de Suministro se encuentra regulado en el Capitulo V “Del

suministro”, de los articulos 1559 al 1570.

SUMINISTRO EN LA LEGISLACION ITALIANA

El Codigo Civil italiano de 1942 tipifica el contrato de suministro de cosas en el
capitulo V, arts. 1559 a 1570, del Libro 1V: en cambio el suministro de servicios esta
considerado dentro del llamado contrato de appalto (traducido al castellano como

"contrata”) al cual esta dedicado en el Capitulo VII, arts. 1655 a 1677 del Libro 1V.

En la legislacién italiana, ¢l suministro es definido como "el contrato por el cual una
parte se obliga, mediante compensacion de un precio, a cjecutar, a favor de la otra,

prestaciones periédicas o continuadas de cosas™ (Art. 1559).

En tanto que el appalto es definido como "el contrate por el cual una parte asume,
con organizacion dc los medios necesarios y, con gestién a propio riesgo, la realizacion de

una obra o de un scrvicio mediante una compensacion en dinero" (Art. 1655).

De esto se deduce que el contrate de suministro se distingue del appalto porque éste
tiene por objeto la realizacion de una obra 6 de un servicio, mieniras que el suministro tene
por objeto prestaciones de cosas. Pero, el art. 1677, que es el iiltimo del citado capitulo VI,
relativo al appalto, se reficrc al suministro de servicios, pues, expresamente dice: Art
"1677.

El appalto tiene por objeto prestaciones continuadas o periddicas de servicios, por lo que se
observan, en cuanto sean compatibles, las normas de este capitulo y las relativas al contrato

de suministro™.
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Sin embargo, para ¢l Derecho Civil haliano el suministro es un contrato de
prestaciones continuadas o pertodicas de cosas. No entran en el suministro los servicios. El
appalto es un contrato de prestacion de obra y servicios; puede tener como contenido una

sola prestacion singular ¢ una prestacion continuada,

En cl caso de prestacion continuada de servicios, el contrato ¢s sin duda de appalto v
no de suminisiro, solamente que por analogia le son de aplicacion las normas del contrato

de suministro relativas a la continuidad o periodicidad de la prestacion.

En el caso de prestacion continuada de obra, el contrato sera considerado de appalto
0 dc suministro, segun que prevalezca la consideracion de las cosas a entregarse o la
actividad a cumplirse. Establecida la naturaleza de appalto o de suministro del contrato, se
le aplica integralmente las normas de uno u otro contrato. El contrato de appalto "con
prestaciones periddicas o continuadas deja de ser un contrato de ejecucion diferida y

deviene en contrato de ejecucidn periddica o continuada”.

La legislacion civil italiana establece una clara dislincién cntre ¢l contrate de
suministro, ¢l contrato de appalto y el contrato de obra, hacemos presente que el art. 2222
(ubicado en el titulo III, capitulo I, del Libro Quinto sobre derecho del trabajo) dice:
"Contrato de obra. Cuando una persona se obliga a realizar mediante una compensacién
una obra o un servicio, con trabajo predominantemente propio y sin vinculo de
subordinacion respecto del comitente, se aplican las normas dc este capitulo, salvo que la

relacion tenga una regulacion particular en el Libro V.

En el Codigo Civil italiano de 1865, el appalto era solamente una cspecie del
contrato de obra. Ahora en ¢l Codigo Civil de 1942 tiene una individualidad auténoma. La
diferencia entre conltrato dc obra y contrato de appalto no esta dada por €l resultado que cn
ambos es una obra o un servicio, sino por el hecho de que en el appalto existe una
organizacion empresarial que pone en segundo plano la prestacion de trabajo personal del

empresario o contratista).
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En el contrato de obra, el resultado contractual se alcanza a través del trabajo
prevalentemente propio del contratista; en cambio, en el de appalto ese resultado se alcanza
a través de la organizacion ccondmica a riesgo propio del contratista, esto es a traves del
gjercicio de una empresa. Contrariamente al contrato de appalio y al contrato de obra, que
tienen por objeto el alcanzar un resultado consistente en una obra o en un servicio. el

contrato de suministro liene como objeto la prestacion peniodica o continuada de cosas.

ARTICULOS.

1559. Nocion.- E] suministro es el contrato por el cual una parte se obliga mediante

compensacion, a ejecutar, a favor de la otra, prestaciones periddicas o continuadas de cosas.

1560. Importancia del Suministro.-Cuando no se determine la importancia del
suministro, se entiende pactada la correspondiente a las necesidades normales de la parte

quc tiene derecho a él, teniendo en consideracion el momento de la conclusion del contrato.

Si las partes han establecido solamente ¢l limite méximo y cl minimo para el
sumninistro total o para las prestaciones singularcs, corresponde al que tiene derecho al

suministro establecer, dentro de los limites indicados, la cuantia de lo debido.

Si la importancia del suministro ha de determinarse en relacion a las necesidades y
se establece una cuantia minima, ¢l que tiene derecho al suministro esta obligado por la

cantidad correspondiente a la necesidad si ésta supera dicho minimo.

1561.- Determinacion del Precio.- E] suministro con caricter periédico, si el precio
debe ser delerminado segiin las normas del art. 1474, se tiene en consideracion el momento

del vencimiento de las prestaciones singulares y el lugar en que éstas deber ser cumiplidas,

1562.- Pago del Precio.- El swninistro con caracler periodico cl precio se abona en
el acto de las prestaciones singulares y en proporcién a cada una de etlas. Fn el sumimstro

con caracter continuado, el precio se paga segin los vencimientos de uso.
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1563.- Vencimientos de las prestaciones singulares.- El término eslablecido para
las prestacioncs singulares se presume pactado en interés de ambas partes.

Si quien tiene derecho al suministro tiene la facultad de fijar el vencimiento de las
prestaciones singulares, debe comunicar su fecha al suministrante con un preaviso

oportuno.

1564.- Resolucion del contrato.- En caso de incumplimiento de las partes relativo a
prestaciones singulares, la otra puede pedir la resolucién del contrato si et incuniplimiento
tiene una notable importancia y es tal quc disminuya la confianza en la exactitud de los

sucesivos cumplimientos.

1565.- Suspension del suministro.- Si la parte que tiene derecho al suministro es
incumpliente y el incumplimiento es de cscasa importancia, el suministrante no puede

suspender la ejecucion del contrato sin dar cl oportuno aviso.

1566.- Pacto de Preferencia.- El pacto por el cual el que tiene derecho al suniinistro
se obliga a dar preferencia al suministrante, en la estipulacion de un contrato posterior para
el mismo objeto, es vélido siempre que la duracidn de la obligacién no exceda del plazo de
cinco afios, Si se ha convenido un término mayor, éste se reduce a cinco anos.

El que tiene derecho al suministro debe comunicar al suministrante las condiciones
propuestas por terceros y el suministrante d ebe declarar, bajo pena de d ecadencia. en el
término establecido o, cn su d efecto, dentro del exigido por 1as ¢ircunstancias o por los

usos, si piensa valerse del derecho de preferencia.

1567.- Exclusiva a favor del suministrante.- Si el contrato sc ha pactado la clausula
de exclusiva a favor del suministrante, la otra parte no puede recibir de terceros
prestaciones dc la misma naturaleza ni puede proveer, salvo pacto en contrario, por medios

propios a la produccion de las cosas que constituyen objeto del contrato.
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1568.- Exciusiva a favor de quien tiene derecho al suministro.- St la clausula dc
exclusiva se pacta a favor de quien tiene derecho al suministro, el suministrante no pucde
llevara cubo enla zonaparalaquesehaconcedido laexclusiva y por la duracién d el
contrato, mi direcla ni indircctamente, prestaciones de la misma naturaleza de aquellas que

conslituyan el objeto del contrato.

Quien tiene derecho al suministro, y asume la obligacien de promover, en la zona
que se le ha asignado, la venta de las cosas de lasque tiene exclusiva, responde de los dafios
en caso de incumplimiento a (al obligacién, aun cuando haya cumplido €l contrato respecto

de la canudad minima que se haya fijado.

1569.- Contrato p or tiempo i ndeterminado.- S i la duracién del suministro no se
encuentra establecida, cada una de las partes puede separarse del contrato dando preaviso
dentro del término pactado, o en su defecto, dentro del término opertuno teniendo en

consideracidn la naturaleza del suniinistro.

1570.- Remisién.- Se aplican al suministro, en cuanto sean compatibles con lus
disposiciones quc anteceden, también las reglas que regulan el contrato al que corresponden

las preslaciones singulares. (16).

16. Messineo Fraucisco. “Marnual de¢ Derecho Civil y Comercial”. Ediciones Juridicas Europa-América,

Buenos Aires 1979. Pigs. 298 y 299,



4]

2.2 “EL SUMINISTRO EN EL CODIGO DE COMERCIO DE COLOMBIA™

En el Cédigo de Comercio de Colombia de 1971, el Contrato de Suministro, se

encuenira regulado cn los articulos 968 al 980.
SUMINISTRO EN LA LEGISLACION COLOMBIANA.

El Codigo de Comercio Colombiano de 197] también regula el contrato de
suministro asignandole un contenido propio, defini¢ndolo en su art. 968 come “el contrato
por el cual una parte se obliga, a cambio de una contraprestacion, a cumplir a favor de otra,
en forma independiente, prestaciones periddicas o continuadas de cosas o servicios". A
diferencia de los codigos italiano y peruano, el colombiano establece que son objeto del

suministro tanto las cosas como los servicios.

Antes de su reconocimiento como contrato auténomo, la vida juridica del suministro
se desarrollo dentro de la érbita de la compraventa, de la cual ha tomado inspiracion y

oricntacion.

A nivel juridico hay dos sistcmas de regulacidn  del  suministro:
- Sistema G ermanico.- Este S istema remite ¢! ¢ ontrato de suministro a lasnormas dela
compraventa; y
- Sistema Latino.- Sistema por el cual se considera al contrato dc suministro como un
confrato con autonomia propia. Este sisterna es el seguido por la legislacién de la URSS,

Italia, Colombia y Peru.

ARTICULOS
968.- El suministro es el contrato por el cual una pare sc obliga, a cambio de una
contraprestacion, a cumplir a favor de otra, en forma independicnte, prestaciones periodicas

o continuadas de cosas o servicios,

969.- Para establecer la cuantia del suministro si las partes o lo hubieren fijado en

cuantia dcterminada o sefialado bases para delerminarla, se aplicaran las siguientes reglas:
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1%). Si las partes han fijado un limite maximo y uno minimo para et tolal del
suministro o para cada prestacion, corresponder al consumidor determinar, dentro Jde tales
limites. la cuantia del suministro;

2°). Si las partes han [ijado solamentc un limite maximo. correspondera al
consumidor deternmunar la cuantia, sin exceder dicho maximo;

3*). Si las partes se remiten a la capacidad dc consumo o a las necesidades
ordinarias y sefialan un minimo, el consumidor podra exigir las cantidades que su capacidad
u ordinanas necesidades le impongan, pero estard obligado a recibir el minimo fijado. Por
su parte el proveedor debera prestar dichas cantidades o el minimo, segin el caso, v

4%). Cuando la cuantia del suministro no haya sido determinada, se entendera que las
partes han pactado aquella que corresponda al ordinario consumo o a las normales

necesidades del consumidor, salvo la existencia costumbre en contrario.

970.- Si las partes no sefialan el precio del suministro, en el todo o para cada
prestacion, o no fijan en el contrato la mancra de determinarlo sin acudir a un nuevo
acucrdo de voluntades, se presumira que aceptan cl precio medio que las cosas o servicios
suministrados tengan en et lugar y el dia del cumplimiento de cada prestacién, o en el
domicilio del consumidor, si las partes se encucntran en lugares distintos. En caso de mora
del proveedor, se tomara el precio del dia en que haya debido cumplirse la prestacion.

Si las partes sefialan precio para una prestactdn, se presumird que convienen igual

precio para las demas de la misma especie.

971.- Si el suministro es de caricter periddico, el precio debera de pagarse de
conformidad con la costumbre, si las partes nada acuerdan sobre el particular. EI suministro

diario se tendra por continuo.

972.- Si las partes fijan plazo para cada prestacion no podra ser variado por voluniad
de una sola. Cuando se deje a una sola de las partes el schalamiento de la época en que
cada prestacion debe efectuarse, estara obligada a dar preaviso prudencial a la otra de la

fecha en que debe cumplirse la correspondiente prestacion. Si las partes tuvieren
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diferencias sobre la oportunidad del preaviso, el caso se decidira por el procedimiento

verbal, con la imtervencion de peritos.

973.- El incumplimiento de una de las partes relativo a alguna de las prestaciones.
conferird derecho a la otra para dar per terminado el contrato, cuando csc incumpliimiento
le haya ocasionado perjuicios graves o tenga cierta importancia, capaz por si solo dc
mermar la confianza de esa parte en ia exactitud de la otra para hacer los suministros
sucesivos. En ningiin caso el que efectia el suministro podra poner fin al mismo, sin dar
aviso al consumidor como se prevé en el articulo precedente.

Lo dispuesto en este articulo no priva al contratante perjudicado por
incumplimiento del otro de su derecho a pedir la indemnizacion de perjuicios a justa

tasacion.

974.- El pacto por el cual la parte que percibe el suministro se obliga a preferir al
proveedor para concluir un contrato posterior sobre el mismo objeto, se sujetard a lo
dispuesto en el articulo 862. La preferencia puede también pactarse a favor de la parte que

percibe el suministro.

975.- Si en un contrato de suministro se pacta la cldusula de exclusividad a favor
del proveedor, la otra parte no puede obtener prestaciones de 1a misma naturaleza
provenientes de terceros, ni proveer con medio propios a la produccion de los bienes o
servicios objeto del contrato, salvo estipulacion en contrario.

Si la cldusula de Cxclusividad se pacta a favor del beneficiario del suministro, ¢!
proveedor no puede, en la zona que comprende la exclusividad y durante la vigencia del
conlrato, directa ni indirectamente, cumplir a favor de otros beneficiarios prestaciones de la
misma naturaleza de aquellas que son objeto del contrato. El que recibe el suministro en
calidad de distribuidor asume la obligacién de promover, en la zona que se designe, la
venta de mercancias o servicios de los cuales tiene la exclusividad y responde de los
perjuicios en caso de incumplimiento de tal obligacion, aunque haya cumplido el contrato

en la cuantia minima fijada.



44

976.- Limitase a diez afios la duracidon maxima de 1oda clausula de exclusividad.

Cuando durante la vigencia del contraio con cliusula de exclusividad, se pacten
otros contratos analogos entre las mismas paries v sobre el mismo géncro de bienes o
servicios, las clausulas de exclusividad contenidas en los nuevos contratos terminaran en la

fecha de expiracion de la inicialmente pactada.

977.- Si no se hubiere estipulado la duracién del suministro, cualquiera de las panes
podra dar por terminado el contrato, dando a ta otra preaviso en el término pactado o en el
establecido por la costumbre o, en su defecto, con una anticipacton acorde con la naturaleza
del suministro.

978.- Cuando la prestacion que cs ohjeto del suministro esté regulada por el
gobiemo, el precio y las condiciones del contrato se sujetaran a los respectivos

reglamentos.

979.- Las personas que presten scrvicios publicos o tengan un monopolio de hecho o
de derccho no podran suspender el suministro a los consumidores que ne eslén en mora, ni

altn con preaviso, sin autorizacion del gobierno.

980.- Se aplicaran al Suministro, en cuanto sean compatibles con las disposiciones
prccedentes, las reglas que regulan los contratos a que correspondan las prestaciones

atsladas. (17).

17. Ortega Torres Jorge. “Cddigo de Comercio de Colombia”, Séptima Edicién. Editorial Themis.
Bogota, Colombia 1979, Pig. 262-266.
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2.3 “EL SUMINISTRO EN EL CODIGO DE COMERCIO DE EL SALVADOR”

Cl Codigo de Comercio de la Repiblica de FI Salvador de 1970, contempla al
Contrato de Suministro, dentro de los articulos 1055 al 1063

SUMINISTRO.

Art. 1055.- Por el contrato de suministro, una parie se obliga, a cambio de un
precio, a realizar a favor de la otra, preslaciones periddicas o continuadas.

Art. 1056.- Si no se determinare la cuantia de las prestaciones, se entendera
convenida la que corresponda a las necesidades normales de la parte que las reciba, en la
€poca de cumplir tales prestaciones.

31 se hubiere convenido un maximo y un minimo para el suministro total o para las
prestaciones aisladas, correspondera al suministrado fijar su cuantia dentro de los limites
pactados.

Si la cuantia del suministro debiere determinarsc en razdn de las necesidades del
suministrado, éste tendra derecho a las prestaciones necesarias, aun cuando superen ¢l
limite fijado.

Art 1057.- En ¢l suministro de cardcter periodico, si el precio debiere determinarse
segun las normas det articulo 1014, se tendra en cuenta el vencimiento de las prestaciones
aisladas y el lugar en que deban efectuarse.

Art. 1058.- En el suministro de caracter p eriodico, e 1 precio se pagara por cada
prestacion aislada y en proporcion a su cuantia.

En los suministros de cardcter continuado, el precio se pagara en los vencimientos
pactados o en su dcfecto, en los usuales.

Art. 1059.- El plazo cstablecido para las prestaciones aisladas se entendera pactado
en interés de ambas partes.

Siel suministrado tiene facultad de fijar fecha para las prestaciones aisladas, debera
comunicarla al suministrante, con antelacion suficiente.

Art. 1060.- En casode incumplimiento de una de | as partes, en relacién c on | as
prestaciones aisladas, la otra podrd pedir la resolucion del contrato, si el incumplimiento
tiene tal importancia que sea capaz de afectar la confianza respecto al cumplimiento futuro.

Art. 1061.- Si el suministrado incumpliere aiguna de sus obligaciones, el
suministrante no podra suspender la ejecucion del contrato sin darle aviso con quince dias
de antelacion.
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Arl. 1062.- Si en un contrato de suministro se hubierc cstablecido la clausula de
exclusividad a favor del suministrante, el suministrado no podra obtener prestaciones
iguales de terceros; tlampoco podra proveer con medios propios, salvo pacto en conirario, a
la produccidn de fas cosas objeto del contrato.

Art. 1063.- Si la clausula de exclusividad s establece a favor del sumtnistrado, el
suministrante no podra realizar, en la zona determinada y por la duracion del contrato,
directa ni indirectamente, prestaciones de las que constituyen cl objeto del mismo.

El surministrado que asumiere la obligacion de promover en la zona convenida la
venta de las cosas, respondera de! lucro cesante, aunque ya hubiere cumphdo con 1a cuantia
minima fijada en el contrato.

Art. 1064 - Si no sc hubiere establecido la duracién del suministro, cualquicra de
las partes podra denunciar el contrato, dando aviso a la otra con la anticipacién pactada, o
con la establecida por los usos o, en defecto de ambas, con tres meses de antelacion.

Art. 1065.- Se aplicardn al suministro, en cuanto sean compatibles con las
disposiciones precedentes, las reglas que regulen los contratos a que correspondan las
prestaciones aisladas. (18)

18. DIARIO OFICIAL SAN SALVADOR, Tome 228, del 31 de Julio de 1970, Codigo de Comercio de
la Republica de El Salvader.
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CONCLUSIONES DEL CAPITULO 2 “EL SUMINISTRO EN EL. DERECHOQ
COMPARADO”

Una vez que hemos observado y analizadoe las diferentes legislaciones que si
contemplan al Contrato de Suministro, dentro de su esfera Juridica, podemos puntualizar,
que existen diferencias que el Derecho Comparado, visualiza en el presente tema, para
darmos una idea de que las diferentes codificaciones que contemplan al Contrato de

Suministro, tienen sus propias caracterislicas las cuales son:

En el Codigo Civil Italiano tocante a la definicién del Contrato de Suministro, se
habla de que una parte se obliga mediante compersacién de un precio a gjecutar las
prestaciones objeto del contrato de suministro, de ahi que hablar de una compensacion, es
extrafio para las legislaciones de Colombia y de el Salvador, qutenes respectivamente
mangjan el lérmino de contraprestacién y a cambio de un precio respectivamente; esto
nos [levaria a definir cn un mismo sentido dichas palabras, pero tomando de referencia lo
dicho por el Macstro Emesto Gutiérrez y Gonzalez en su Libro “Derecho de lus
Obligaciones ", refiere que la Compensacién, “Es una figura que extingue deudas por
partida doble, y se puede entender como la forma admitida o que establece la Ley, en virtud
de la cual se extinguen por Ministerio de ley dos deudas, hasta el importe de la menor, y en
las cualcs dos sujetos titulares retinen la calidad de Acreedores y deudores reciprocamente’’.
(19). Situacién por la cual y en base al Derecho Comparado, podemos decir que este término
utilizado por el Cédigo Civil Italiano, no cs apropiado para definir la prestacion que debe
de recibir el Suministrante en el Contrato, pudiendo decir que el término mas propio es el
utilizado por los Cédigos de olombia y de el Salvador, siendo estos Contraprestacion o a

cambio de un Precio.

19. Gutiérrez y Gonzilez, Ernesto. “Derecho de las Obligaciones”. Editorial Porrta. México 1991. Pag.
975.
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Otra de las caracteristicas importantes que obscrvamos es que en el Cadigo Civil
ltaliano, las prestaciones objcto del Suministro se reficren a Cosas, a diferencia de el
Codigo de Comercio de <l Salvador que contempla Prestaciones, y el Céodigo de Comercio
Colombiano utiliza el término de Cosas o Servicios: esto mas que un simple término que
pudicra no dejar claro el objeto del Suministro, si represcnta una verdadera e inmiportanic
diferencia, puesto que como anteriormente lo dijimos, el Suministro para el Codigo Civil
Italiano, @nicamente se refiere a cosas, puesto que para los scrvicios, existe en dicha
legislacion ¢l Contrato de Appalto el cual se encuentra regulado en el Capitulo VII, arts.
1655 a 1677 del Libro [V y es definido como “el contrato por el cual una parte asume, con
organizacion de los medios necesarios y, con gestién a propio riesgo, la realizacién de una
obra ¢ de un servicio mediante una compensacion en dinero” (Art. 1655). Por lo que ¢l
Suministro Italiano, difiere mucho de los conceptos y objeto de dicho Contrato de
Suministro, con referencia a los manejados en los Codigos de el Salvador y Colombia, en
donde el primero de estos maneja ¢l término de Prestaciones, ef cual es muy general v no
especifica si se contemplan Bienes y Servicios o simplemente uno de ellos: siendo por ci
contrario que el Codigo de Comercio Colombiano de 1979, si contempla a las Cosas y

Servicios, de la misma forma que lo definen los autores Mexicanos.

Otra de las Caracteristicas que se diferencian de un Codigo con los otros es el
tiempo de duracion de la Clausula de Exclusividad, que se pudiera manejar en el Contrato
de Suministro, mientras =n los Cédigos de Italia y de El Salvador no contemplan un tiempo
determinado para la celebracion de dicha Clausula, mientras que en ¢l Codigo de Comercio
de Colombia, si se contempla como término maximo, Diez afios para la celebracion dc

dicha Clausula de Exclusividad.

Como podemos observar, las diferencias que pueden llegar a distinguir las
diferentes legislaciones que contemplan juridicamente al Contrato de Suministro, nos
demuestran que cada Estado que tiene regulado a el Contrato de Suministro, lo realiza en
base 2 sus determinaciones juridicas o 2 sus costumbres, pero mds que ver las diferencias
que pudicran tener las diferentes codificaciones, lo importante seria establecer cual cs la

utilidad y practicidad que tienen los Contratos de Suministro en dichos Paises.
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El poder rcalizar un estudio comparativo de las diferentes legislaciones que si
contemplan dentro de su csfera juridica al Contrato de Suministro, nos permite vislumbrar
la gran importancia que conlleva dicha figura, en el ambito practico y economico de los
Estados que lo utilizan, puesto que el tener como Contrato Tipico y Nominado al
Suministro, muestra que dichas Naciones encuentran una utilidad en el mismo, y que [a
importancia de llevarlo a cabo se da en el pleno funcionamiento juridico, el cual le olorga a

los contratantes. una certeza de poder realizarlo con garantia de su cumplimiento.
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CAPITULO 3 “EL SUMINISTRO EN EL. DERECHO INTERNACIONAL™

Como lo hemos visto, y al encontrarsc regulado como Contrato Nominado, el
Suministro c¢s utilizado por Paiscs econémicamentle competitivos, y esto permite tener
técnicas apropiadas a ¢slos, para llcvar a cabo de la mejor manera sus practicas

comerciales.

Ene! dmbito i nternacional, la figura d el Suministro €s importante, puesto que se
fleva a cabo por muchas de las empresas que competitivamente se encueniran a la
vanguardia en productividad y ganancias, de ahi que la Globalizacién Economica de los
Estados permite a eslos abrir sus mercados, y a comercializar sus productos y servicios mas
alla de sus fronteras, por lo que el Suministro en el Derecho Internacional, se ve como la
figura que permile intercambio comercial entre las naciones de una manera orgamzada y

clicaz, para complacer las necesidades de los Estados participantes.

Para poder tener una visién méas apropiada de! presente Capitulo, haré un analisis de

lo que es el Derecho Internacional, materia que por su estudio s¢ dividc en dos Ramas.

DERECHO INTERNACIONAL PRIVADO.- Es la disciplina encargada de estudiar el
conjunto de normas relativas al derecho de la nacionalidad, la condicion juridica de los

extranjeros y la resolucion del conflicto de Leyes y del de competencia Judicial. (20

DERECHO INTERNACIONAL PUBLICO.- Conjunto normativo destinado a

reglamentar las relaciones entre sujetos internacionales. (21).

Una vcz analizadas las definiciones del Derecho [nternacional Privado y Publico,
vercmos en que momento se encuentran vinculadas dichas figuras con el Centrato de

Suministro, que por el objeto o fin de cada materia, se diferencia una de otra.

20. Leonel Pérez Nieto. “Derecho Internacional Privado™. Editorial Harla. México, 1984. Pag. 8.

21. Modesto Seara Vizquez. “Dereche Internacional Piblico". Editorial Porria. México 2000, Pag. 25.
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Tomando como primer ejemplo al Derecho Internacional Privado, el cual por sus
caracteristicas lleva implicito el estudio del derecho de la nacionalidad de los individuos, la
condicion juridica de los extranjeros, la resolucion del conilicto de Leyes y de competencia
Judicial, tiene mucho que ver con el tema del Contrato de Suministro, pues al observarse
las caracteristicas de dicho Contrato podemos observar que en la practica comercial de
muchas empresas, lo reahzan de manera cotidiana, llevandolo a cabo mas alla de las
fronteras, pudiendo comercializar sus productos en distintos Paises, lo que le trae
innumerables beneficios a las mismas, siendo que en estas practicas se pueden llegar a
presentar difcrentes conflictos entre empresas de distintos Paises, en donde se vean

involucradas personas, reglamentos o Tribunales de distintos Estados,
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3.1 “EL SUMINISTRO EN LOS CONVENIOS PRIVADOS INTERNACIONALES”

En razén de las necesidades de intercambio comercial que llevan a cabo fas
personas o empresas de diversos paises, eslas realizan los llamados CONVENIOS
PRIVADOS INTERNACIONALES, los cuales son acuerdos que llevan a cabo los
particulares o las personas Morales que no tienen ninguna funcion, cargo o Representacion
diplomdtica o reconocimiento por el Derecho Internacional Publico para crear derechos y
obligaciones, y poder realizar sus practicas comerciales mas alla de las fronteras, y que para
el debido funcionamiento de las operaciones comerciales que realizan, convienen en Ilevar
a cabo Pactos o convenios que tienen como objeto Suministrar bienes y servicios en
diversos Estados, y que debido al trafico juridico Intemacional (22) y para dar cumplimiento
de sus actividades, n ecesitan establecer bases o acuerdos que muchas veces se basan en
Leyes o Cédigos de diversos Estados, en donde se tomara en consideracion en donde se
celebran los Contratos, en que lugar se deberan de llevar a cabo las prestaciones, en donde
surtiran los efectos los actos realizados y que Leyes y Lribunales seran los compelentes para
dirimir una controversia con motivo del Suministro, sicndo aqui en donde intervicne ¢l
Derecho Internacional, en donde podriamos tomar como ejemplo el que una empresa
Colombiana puede en virtud de su objeto comercial, realizar un Contrato de Suministro con
una Empresa de el Salvador (tomando en consideracién a estos dos paises debido a la
reglamentacion juridica en sus legislaciones del Contrato de Suministro, pero pudieran ser
empresas de cualquier otro pais), siendo ¢l Suministrador la empresa de Colombia y el
Suministrado la empresa de el Salvador, en este caso las clausulas en las cudles recae la
importancia del Contrato dc Suministro y por ende la interpretacién de! Derecho
Internacional para darie legalidad a las obligaciones de las partes son: el lugar de entrega de
los biencs o servicios, el lugar de pago y las normas y tribunales competentes para aplicar

cl Derecho en caso de incumplimiento de las partes.

22. Leonel Pérez Nieto. “Derecho Internacional Privado™. Fditorial Harla. México, 1984. Pags. 7 v 8.
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Estas tres Clausulas que las partes contratantes d eben de tomar en consideracion.
daran la pauta para cl debido cumplimienio de un Contrate de Suministro entre personas
que utilizan al Derecho [nlernacional Privado, como medio de llevar a cabo sus Praclicas
comerciales, puesto que la Empresa Colombiana, teniendo propia nacionalidad se tiene que
someter a una reglamentacion distinta a la de su Nacién y viceversa, aunque las partes
pudiesen pactar que las prestaciones, asi como el pago de las mismas se realicen en un pais
determinado pudiendo ser en el Salvador, ambos paises para el debido cumplimiento del
Contrato de Suministro, podrian pactar que un Tercer Pais ajeno a dicho Convenio, pueda
ser ¢l Arbitro en caso de alguna controversia, como cs el caso de que estas empresas la
Colombiana y la de el Salvador en caso de una diferencia en la prestacion y debido
cumplimiento de un Suministro, sometieran sus diferencias a la Convencién
Interamericana sobre Arbitraje Comercial Internacional (23), la cual tiene como
objetivo el acuerdo de las partes se obligan a someter a la decisidn arbitral las diferencias
que pudiesen surgir o que hayan surgido entre ellas con relacién a un negocio de caracler
mercantil, por lo que en estos casos el Derecho Internacional prevaleceria por encima del

Derecho Interno de los Paises contratantes.

En virtud de lo anterior podemos decir que €l Suministro se ve inmerso en las
practicas comerciales de los paiscs que buscan abrir sus fronteras para obtener mayores y
mejores oportunidades de obtcner ganancias; respecto del Derecho Intemacional Privado,
observamos que depende mucho la esfera juridica a que los contratantes se sometan para
que podamos hablar propiamente de un ejemplo del Contrato de Suministro en el Derecha

Internacional Privado.

23. Leonel Pércz Nieto, “Derecho Internacional Privads™. Editorial Harla. México, 1984. Pag. 310.
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Ejemplo de un Convenio Privado Internacional, lo realiza la empresa Transnacional
FEMSA, con sus subsidiarias o cmpresas Suministrantes, 1al y como lo mencionanios en el
Capitulo Primero al hablaren el punto 1 .5 d¢* La Situacion dc M éxicoencuanto a la
optimizacién de costos y produccion basada en adecuado Sumiristro” y cuando tomamos
como referencia a dicha Empresa, dijimos que esla leva a cabo su produccion en base a un
adecuado Sumimistro que realizan diversas empresas llamadas subsidiarias y las cuales
pueden llegar a ser e xtranjeras, como la Empresa Internacional Paper Corporation, la
cual es 1a Empresa Subsidiaria de origen Estadounidense y pertenecicnic al Emporio
mercantil llamado FEMSA, siendo el objeto de dicha empresa Suministrar las Cajas de
Carton en donde se almacena la Cerveza embotellada, y que no obslante que pertenczean a
la misma organizacion, estas empresas realizan Contratos o Convenios de caricter
Internacional, para darle legal cumplimiento, aplicabilidad y en su caso sancién al mismo,
observindose que el lugar de la celebracion del Contrato se realiza en los Estados Unidos,
pero la entrega de la mercancia se realiza en México(24), en este caso, el Derecho
Internacional Privado nos marca que aunque la celebracién del acto Juridico se haya
celebrado en el Extranjero, por cl solo hecho de tener aplicacion o efectos juridicos en
nuestro territorio, la Lcy prevé y sancionard su cumplimiento, como lo marca ¢l Cédigo
Civil para el Distrito Federal en su articulo 13 fraccién V(25), a menos que como lo
establece el mismo ordenamiento, que las partes hubieran sometido su voluntad a un

ordenamiento cspecifico.

24. Prictica Forense realizada el dia L1 de Agosto de 2004, en la Planta de la Cerveceria Cuauhtémoe
Moctezuma, Toluca Fstado de México, pertenccicnte al Grupo FEMSA.

25. Cadigo Civil para cl Distrito Federal. Editorial SISTA. México 2004. Articulo 13 fraccién V.
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32 “EL SUMINISTRO EN L.OS TRATADOS DE LIBRE COMERCIO”

Cs importante saber, que la figura del Sumimstro al ser utilizada en varios paises
como mecanismo para la efectividad de la Produccién y realizacién de los fines
comerciales de los Estados, permile, que entre las entidades Juridicas se pueda ilevar a cabo
¢l Suministro con animo de hacer intercambios ya sea comerciales o de ayuda mutua, en
donde la prestacion de un Servicio o la entrega de un bien hace que los Paiscs contratantes

tleven a cabo sus fines.

Prueba de ello es que los Estados como entidades Juridicas Gubernamentales o
reconocidas por el Derecho Internacional Piblico, realizan los {lamados TRATADOS
INTERNACIONALES, mismos que se definen como “Instrumcntos de caracter
Internacional, es decir acuerdos entre sujetos del orden juridico Intermacignal
(principatmente Estados y Organismos Internacionales) que a veces tiencn cn cucnla

asuntos de Derecho Privado para su celebracion”(26).

Otra definicion fa aporta la Convencién de Viena sobre los Tratados Internacionales,
la cual es referida por el Autor Rodolfo Walls Aureoles, en su Libro “Los Tratados
Internacionales y su Regulacion Juridica en el Derecho Internacional y el Derecho
Mexicano” TRATADOS INTERNACIONALES.- “Un acuerdo Internacional celebrado
por escrito entre Estados y regido por el Derecho Internacional, ya conste en un
instrumento tnico o cn dos o mds instrumentos conexos y cualquiera que sea su

denominacion particular™(27).

26. Leonel PérczNicta Castro. "Derecho Internacional Privado™ Editorial Harla. México 1991. Pag. 17.

27. Rodolfo Walls Aureoles, “Los Tratados Internacionales y su Regulacion Juridica en el Derecho

Internacional y el Dereche Mexicana™, Editorial Porraa, México 2001, Pag. 36.
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Es importante resaltar como lo hace Rodolfo Walls Aureoles, para gue un Tratado
se considere con el caracter de [ntemacional, necesariamente tienc que ser celebrado por
dos 0 mas Estados o Paises reconocidos por el Derecho Inmemacional Phablico, pues csie
ultimo cs ¢l ambito de aplicacion y de reconoctmiento al mismo, por lo que los particulares
ya sean personas fisicas o morales, asi como los organismos no reconocidos por el Derecho

[nternacional Publico, no pueden celebrar un Tratado Internacional.

Los Tratados Internacionales se clasifican de diversas formas:
Por su contenido, por el nimero de Estados que forman parte y por el tiempo de su

vigencia.

Al hablar de un Tratado Internacional por su contenido, hablamos que un Tratado
Intcmacional puede ser de caracter Econdmico, politico, cultural, comercial, tecnologico o
de cualquier otra indole, haciéndose notar que en un Tratado internacional se pueden pactar

uno o mas de los tipos enunciados.

Por su parte un tratado Intemacional, se clasifica por el nimero de Estados
participantes, puesto que puede ser llamado Bilateral cuando en é1 intervienen dos Estados

o se llamara Multilateral, cuando intervengan mas de dos Estados.

Cuando hablamos de la vigencia que pueden tener los Tratados Internacionales,
vemos que pueden ser llamados Tralados Ley, cuande se habla de aquellos Tratados
Internacionales en los que lienen una vigencia indefinida o que no tienen vigencia

plenamente establecida.

También podemos oir hablar de los Tratados Contratos, los cuales a contrario sensis

del Tratado Ley, cstos si tienen una vigencia plenamente establecida. (28).

28. Rodolfo Walls Aureoles Ob. Cit. Pag. 30.
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Al mencionar a un Tratado Internacional, debemos de referir que €l mismo como
cualquier Ley, ticne que previamente pasar por un procedimiento para su aceplacion,
sigutendo ¢ ualro pasos, | os cudles son: Negociacion, adopcion del Texto. autentiticacion
del texto y Manilestacion del consentimiento,(29) que no es otra cosa que el Proceso para la
Celebracion y reconocimiento de un Tratado Internacional en donde los Paises o Estados.
discuten las clausulas, asi como cl contenido del Tratado y el alcance del mismo, se
aprueba el texto, se certifica como auténtico y definitivo y se firma, siendo a grandes

rasgos, el Procedimiento de creacion dc un Tratado Intemacional.

Una vez comprendida la clasificacion de los Tratados Intemacionales podenios decir
que estos, al ser llevados a cabo por dos 0 mas Paises, teniendo como objeto intercambios
comerciales o de ayuda mutua, es importante hacer hincapié que el Suministro se ve

inmerso en estos y que ejemplo de ello se da en los:

Tratados de Libre Comercio.

En el cual, podemos observar que el Suminisiro de bienes y Servicios, es de gran
importancia para los Paises que lo integran y que dicha figura, permite a estos llevar a cabo
sus pricticas comerciales de una manera ordenada, técnicamente estudiada y que buscan
mejorar sus ganancias atn fuera d e sus fronteras, pruebade elloseda enel Tratado dc
Libre Comercio de América del Norte, en cual lo adoptaron los Estados Unidos de Noric
Ameérica, Canada y los Estados Unidos Mexicanos, 6 en €l Tratado de Libre Comercio en el
cual participan la Repiiblica de Islandia, el Principado de Liechtenstein, el Reino de
Noruega, la Confederaciéon Suiza y los Estados Unidos Mexicanos, en dondc dichos
Tratados Internacionales, su objetivo fundamental es el comercio cntre los estados
participantes y en donde el Suministro, es la basc fundamental para llevar a cabo el
desenvolvimiento y cumplimiento dc dichos Tratados Internacionales, pues su contenido va
en busca de proveer y distribuir €l comercio de los bienes y servicios que cada Estado
realiza para sus fines comerciales. Estos Tratados que mencionamos y al haber analizado la
clasificacién, vemos quc son: De caricter comercial y econdmico, Multilateral v Tratado
Ley.

29. Ortiz AhIf Loretta. “Derecho Internacional Piblico”. Editorial Harla, México 1989. Pig. 16.
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CONCLUSIONES DEL CAPITULO 3 “FL SUMINISTRO EN EL DERECHO
INTERNACIONAL?”

Como pudimos observar el Suminisiro ya sea de bienes o Servicios, se ve inmerso s
se lleva a cabo por los entes de diversos Estados, aportando técnicas comerciales las cuales
pueden ser de comercio, con fines lucrativos para cada Nacién o de ayuda o intercambio

cientifico, educativo ¢ de cualquier otra indole.

Concluimos que aquellos sujetos de Derecho Internacional como las Empresas
Transnacionales cuando realizan sus practicas comerciales mas alla de sus fronteras.
utilizando el Suministro para allegarse de los elementos nccesarios para su produccion. -
necesitan de la interposicién de normas Juridicas que regulen dichos intercambios. Claros
ejemplos los realiza la Empresa denominada FEMSA, ya que al necesitar la entrega de
insumos, bienes y scrvicios q ue le realizan s us e mpresas s ubsidiarias, [ as ¢ uales p ueden
llegar a ser Extranjeras, necesila establecer cicrias bases que regulen el debido
cumplimiento de las obligaciones adquiridas, para asi poder sancionar lo incumplido v
llevar a cabo sus practicas comerciales de la mejor forma, sin que exista la inaplicabilidad
de la Ley pasando las fronteras de sus respectivos Estados, aqui es donde se vincula el
Derecho Intemacional Privado y auxilia a dichos contratantes en sus conflictos legales para

llevar a cabo de la mejor manera sus précticas comerciales,

Por otro lado, en cuanto al Derecho Internacional Piblico y a la participacion que
tienen los Paises o las Organizaciones reconocidas por esta materia, en la utilizacion del
Suministro como figura que les permite un adecuado intercambio comercial, observamos
que en muchas de las ocasiones nos encontramos con los llamados Tratados
Internacionales. no obstante que el objeto de fos mismos sca comercial, de ayuda mutua, de
caracter cultural o de otra indole, siempre serd necesario contar con la pronta y adecuada
colaboracién y realizacion de prestaciones, que lraigan como beneficio el cumplirmiento de
un acuerdo u obligacion y el Suministro es la figura que permite cumplir en tiempo y forma

con etlo.
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CAPITULO 4.
“EL SUMINISTRO EN EL DERECHO MEXICANO™

4.1 “EL SUMINISTRO EN LA LEGISLACION MEXICANA"

En el desarrollo del presente tema dc Tesis, v una vez que observamos los
antecedentes histéricos que tiene el Suministro, nos percatamos que dicha figura no se
encuentra reglamentada en nuestra Legislacion Comercial, sino que unicamente se
encuenira mencionada en el articulo 75 fraccion V del Cadigo de Comercio, en donde

dicho ordenamiento nos dice:

Articulo 75, La Ley reputa como Actos de Comercio:

Fraccién V. Las Empresas de abastccimientos y suministros;

Pera sin ninguna reglamentacion que le permita a las partes que decidan someterse a
su practica, el tener la certeza juridica de quc los actos de Suministro que se realicen, estén
debidamente amparados por la Ley, teniendo que refugiarse en las normas que regulan a la
Compraventa, impidiendo darle la autonomia respectiva al Suministro y defender sus
primordiales caracteristicas y funcionamientos, que como anteriormente lo hemos citado,
ha servido d e i mportantes m ecanismos practicos a las E mpresas y E mpresarios de otros
paises que los llevan a cabo y han desarrollado a través del Contrato de Suministro,
importantes alcances cconémicos, no obstante de que en México se lleva a la practica en
muchas de las ocasiones, pero por la misma falta de regulacion y aplicacion Juridica, se

desconoce como tal al Suministro de bienes y Servicios.

Razén por la cual decimos que el Contrato de Suministro es un Contrato
Atipico, (como lo veremos mas adelante en su clasificacion como Contrato), en virtud de
¢uc no se encuentra reglameniado en ninguna Legislacidn, sino que dnicamenle cs
mencionado como ya lo dijimos por el Cédigo de Comercio y algunos ordenamicntos
Legales como: La Ley Federal de Competencia Econdmica, la Ley Organica de la

Administracion Publica Federal, l.a Ley de Inversion Exiranjera v la Ley Federal de
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Proteccidn al Consumidor, en donde esta altima hacc referencia al Suministro y a Ta manera
de vigiar las relaciones entre Proveedor y Consumidor o como podria equipararse
Suministrador y Suministrado, pero por la caracteristica de la Procuraduria Federal del
Consumidor hablando propiamente de sus facultades, no ticne la potestad de resolver las
controversias de caracter mercanil que se ilegaran a presentar en un Contrato de
Suministro, por cllo el hecho de que no se encuentre debidamente reglamentado el
Sumninistro cn nuestra legislacion Mercantil deja al arbitrio dc las partes el debido

cumphmiento, sancidn y vigilancia.

Situacién que ha dejado al Suministro sin representatividad Juridica, siendo que
tiene que cstar supeditada a las reglas generales de la Compraventa, cuando entre el
Suministro y la Compraventa, existen diferencias importantes como 0 veremos mas

adelante.

Esto ha llevado incluso a las propias Autoridades impartidotas de Justicia,
habiando propiamente de los Juzgadores, ha tener problemas para dirimir contréversias
cuando se encuentran con la prictica del Suministro, toda vez que hasta la misma Suprema
Corte de Justicia de la Nacion, ha equiparado al Suministro como un Contrato derivado de

la Compraventa, tal y como lo vemos cn la presente Tesis Aislada que dice:

CONTRATO DE SUMINISTRQ. CARACTERISTICAS.

El suministro constituye un tipo especial del contrato de compraventa mercantil, cuya
funcién consiste en satisfacer las periddicas necesidades del suministrado, sin que éste
tenga que estipular tantos contratos de compraventa como periodos de nccesidad se le
presenten, dandole seguridad ¢n la percepcion de las cosas objete del contrato, las cuales
obtendrd en forma constante segun sus necesidades, pudiendo incluso existir variacién en el
preeto inicial a partir de cualquiera de las entregas, previa su notificacion al suministrado y
aceptacion por parlc de éste. Por lo que no se puede pretender que el suministro y la
compraventa sean dos contratos distintos, sino que aquél es una especie de éste y, por ello,
le son aplicables las disposiciones normativas que regulan la compraventa mercantil.
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OCTAVO TRIBUNAL COLEGIADO EN MATERIA CIVIL DEL PRIMER CIRCUITO.
[3.C. 121 C

Amparo directo 775/96. Guantes Vitex, S.A. de C. V. 12 de diciembre de 1996.
Unanimidad de votos. Ponente; Maria del Carmen Sanchcz Hidalgo. Secretaria: Maria
Concepcién  Alonso Flores .Instancia: Tribunales Colegiados de Circuito. Fuente:
Semanario Judicial de la Federacidn y su Gaceta. Epoca: Novena Epoca. Tomo V, Abril de
1997. Tesis: 1.8°.C.121 C Pagina: 226. Tesis Aislada.

Observando la interpretacion de dicha Tesis, podemos decir que no es que la
Autoridad Jurisdiccional tenga la verdad absoluta, sino que al no encontrarse regulado el
Contrato de Suministro, tinicamente queda, el acogerse a las reglas generales del Contrato
que mas se ie asemeje al Suministro de conformidad con lo establecido en los articulos 2 y
81 del Codige de Comercio en relacion con lo que disponen los articulos 1858 y 1859 del
Codigo Civil para el Distrito Federal, toda vez que por su propia naturaleza Juridica la
Compraventa Mercantil, se asemeja al no reglamentado Suministro, siendo la via de salida
para los conflictos Jurisdiccionales, en donde el suscrito no cstd de acuerdo con dicho
criterio legal, toda vez que como se demostrara tanto la compraventa sea civil o mercantil,

tiene diferencias relevantes con el Surmninistro.

Por lo que al no encontrarse debidamente reglamentado en nuestra Legislacion el
Contrato de Suministro, asi como un ordenamiento explicito que reglamente el
funcionamiento, sancién y cumplimiento del Contrato de Suministro, soy de la opinién que
no es adecuado el que se apliquen las reglas generales de los Contratos y mucho menos, la
equiparacion del Suministro a una Compraventa Mercantil, puesto que existen diferencias
importantes que veremos adelante, por las cuales se le debe de reconocer autonomia al

Suministro.

En la Ley Federal de Proteccion al Consumidor, el Suministro pasa por
desapercibido, puesto que aunque se menciona, no cxiste reglamentacién en dicha Ley que

permita establecer en que momento nos enconiramos con esta fipura de manera Auténoma,
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Asi mismo, ¢l Suministro se encuentra mencionado en la Ley del Servicio Publico
de Fnergia Eléctrica3oy, en el Capitulo V del Suministro de Energia Eléctrica, en donde s1
bien es cicrio el objeto primordial del Contrato de Suministro es proveer, abastecer o
suministrar a una de las partes de servicios, csta Ley prevé Contratos de adhesion, los
cuales ticnen como objeto que una de las partes acepte las estipulaciones del otro para

recibir los beneficios, en este caso queda a carge de la Comision Federal de Electricidad a

través de la Compania de Luz y Fuerza de la entidad el Suministrar de encrgia Eléctrica a la™ '

poblacion, por lo cual propiamente aunque s¢ reciban contraprestaciones, no entra este tipo
de suminisiro en nuestro tema de Investigacion puesto que el objetivo primordial es adecuar
y proponer una Reforma Legal para legislar o reglamentar al Contrato de Suministro
Mercantilmentc hablando, con el animo de aportar mejores mecanismos para la produccion
entre comerciantes, y en el caso de la Energia Elcctrica, €sta no se encuentra dentro del
comercio y menos un particular o una empresa ticne la facultad de lucrar o poder distnbuir

dicho bien.

30. Ley de Servicio de Emergia Eléctrica. JORGE WITKER. “Introduccién_al Estudio Derecho
Econoémico®. Cuarta Edicién. Editorial Mc Graw Hill, México 1999. Pdgs. 305-326.
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4.2 “EL SUMINISTRO COMO ACTO DE COMERCIO”

Ya que hemos wisto las caracleristicas de! Suministro, queda saber porgue dicha
figura se encuentra mencionada en el Cédigo de Comercio como un Acto de comercio, por

lo que debemos de saber en primer término la definicion d:

ACTO DE COMERCIO.- Denominase acto de Comercio 4 la expresion de la voluntad
humana susceptible de producir efectos juridicos dentro del ambito de la realidad reservada

a la regulacion de la legislacion comercial. (31)

ACTO DE COMERCIO.- Todo acto que-realiza o facilita una interposicion en el cambio.
(32).

Propiamente de las anteriores definicioncs, no nos deja totalmente claro, que es un
Acto de Comercio, ni por que el Suministro se debe de considerar como tal, mas sin
embargo, la clasificacién que realiza Roberto Mantitla Molina, en su Libro “Derecho
Mercantil”, nos hace ver que el Suministro es un Acto de Comercio, derivado de la
naturaleza que tiene esta figura y por los individuos que la realizan, pues habla de las
Empresas, diciendo que estas persiguen fines comerciales y buscan traficar con sus

practicas, de ahi el Acto o relacién comercial,

En otras palabras, debe entenderse por Acto de Comercio, tedas aquellas actividades
que realicen los sujetos con el animo de traficar y obteper una ganancia o lucro por sus

pricticas, mismas que se encuentran en el comercic.

Es por ello, que el Codigo de Comercio contempla al Suministro como un Acto de
Comercio, siendo que como lo vimos en sus caracteristicas, ¢s un método o mecanismo.
para agilizar y facilitar las practicas comerciales entre las partes liamadas Suministrador y

Suministrado, en donde dichas actividades se realizan dentro del comercio.

31. De Pina Vara Rafael. “Diccionario de derecho”. Editorial Porraa. México 1998. Pag. 52
32. ROCCO ALFREDQ. “Principios de Derecho Mercantii”. Madrid 1939. Pap. 50
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4.3 “EL SUMINISTRO COMO CONTRATO"

Debido a que el objeto o fin que persigue el Suministro crea derechos v obligaciones
reciprocos para las partes que lo llevan a cabo, siendo estos la entrega de bicnes o servicios
acambio de una cantidad ¢ conomica, sin duda el S uministro d ebe ser t omado ¢ omo un
Contrato, en el cual se estipulan clausulas que van dar vida y direccion a las obligaciones

que pretenden llevar a cabo las partcs.

Para entender por que ¢l Suministro es un Contrato, primeramente tendrizmos quc
comprender lo concerniente al Hecho y al Acto Juridico y en especial a las fuentes de las

Obligaciones, entendiendo por ellos:

HECHO JURIDICO.- Es toda conducta humana o ciertos fenomenos de fa

naturaleza, que ¢l Derecho considera para atribuirles consecuencias juridicas. (33).

De la anterior definicién, entendemos por Hecho Juridico, todos aquellas
manifestaciones de la voluntad que realiza el hombre, sin la intencion de crear derechos y
obligaciones mucho menos consecuencias juridicas en el mundo, pero el derecho sanciona
esa conducta, o en su caso también el hecho juridico se da mediante los fenémenos de la
naluralcza que en nada tiene que ver la conducta del hombre, pero también se generan
consecuencias juridicas, teniendo como ejemplo del hecho Juridico en donde participa la
conducta humana, un accidenle automovilistico en donde la persona que venia manejando
Jamas tuvo la intencion de atropellar a otra persona, pero ¢l derecho establece
consecuencias juridicas para tal situacion; en su caso cuando se presenta una inundacién en
donde aunque no intcrvenga la conducta humana el derecho considera que se generen

consecuencias de derccho.

33. Gutiérrez y Gonzalez Ernesto. “Derecho de las Obligaciones"Editorial Porria. México 1991. Pag.
125.



65

ACTO JURIDICO.- Es la conducta humana a través de la cual las personas
manifiestan exteriormentc su voluntad vy dan su consentimiento para producir las

consecuencias de derecho previslas en la norma juridica. (34)

Tomando en consideracion ambas definiciones podemos decir que aunque el hecho
Juridico crea derechos y obligaciones de igual forma que el Acto juridico, lo importante
estriba en la voluntad del individuo para obligarse frente a terceros, puesto que como la
misma definicion lo menciona, mientras el Heche Juridico se causa por la conducta mas no
por la voluntad, es ¢l Acto Juridico el que Ic va a dar vida al Suministro come Contrato,
puesto que en este caso, las partes Suministrador y Suministrado, manifiestan tener la
voluntad de obligarse, para licvar a cabo sus pretensiones, situacién por la cual y al tener la
voluntar de realizar derechos y obligaciones las partes en el Suministro se someten a un

CONTRATO.

Debemos de precisar que el Acto Juridico como ya se menciond, es aquel en donde
predomina la voluntad del o los sujetos para crear, transmitir, modificar o extinguir
derechos y obligaciones, y este se divide en Acto juridico Unilateral y Bilateral, siendo
estos;

ACTO JURIDICO UNILATERAL.- Es aquél en que inlervienc para su

formacion una sola votuntad, o varias pero concurrentes a un idéntico fin.(35)

Un ejemplo claro de esta figura es el Testamento, ¢l cual es definido por el Codigo
Civil para el Distrito Federal en el articulo 1295 refierc quc “Testamento es un acto
personalisimo, revocable y libre, por el cual una persona capaz dispone de sus bienes y

derechos, y declara o cumple deberes para después de se muerte”

34. Rojina Villegas Ralacl. “Compendio de Derecho Civil”. Tomo 1 Vigésimo Cuarta Edicién. Editorial
Porraa, México 1991, Pag. 115.

35. Gutiérrez y Gonzilez Eruesto, ob. Cit. Pag. 127.
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ACTO JURIDICO BILATERAL.- Es aquél que para su formacién requicre dos o

mas voluntades que buscan efectos juridicos diversos entre si. (36)

Ejemplo de esta figura, se da en cualquier Contrato llamesc Compraventa.
Arrendamiento, Comodato, Suministro, etc., en donde participen dos 0 mas voluntadces para
crear, extinguir, modificar y transferir obligaciones y derechos, de ahi y precisamente dct
Acio juridico Bilateral o también llamado plurilateral como lo llama el M aestro Emesto
Guti¢rrez y Gonzélez, es el que nos interesa y para ello analicaré la definicion de

CONTRATO.

Diversos aulores del Derecho Mexicano entre estos Emesto Gutiémez y Gonzalez,
Miguel Angel Zamora Valencia, entre otros, ¢ inclusive el propio Codigo Civil, hacen una
diferenciacton de lo que es un Convenio y un Contrato, haciendo mencidn que el Convenio

es ¢l Gencro y ¢l Contrato cs la Especic,(37) partiendo dc lo antenior definimos que:

CONVENIO.- Es el acuerdo de dos o més personas para crear, transferir, modificar

o extinguir obligaciones.(38)

CONTRATO.- Los convenios que producen o transfieren las obligaciones y

derechos toman el nombre de Contratos.(39)

Una vez definido tanto €] Convenio en sentido Amplio como el Contrato, podemos
decir que ¢s el segundo dc ellos, ¢l que en la esencia nos importa, pues el Acto Juridico que
permite llevar a cabo producir o transferir derechos v obligaciones, nos permite poder llevar

a cabo los Contratos.

36. 1bid. Pag. 128.
37. Sanchez Medal Raman. DI LOS CONTRATOS CIVILES”. Editorial Porria, México 1999, Pag. 4.
38. Cédigo Civil para el Distrito Federal. Editorial Sista. México 2004. Pag. 146. Articulo 1792.

39. Idem. Articulo 1793.
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Hablando propiamente de la figura que nos inleresa, el Suministro, diversos autores

lo definen como a continuacion se sefiala:
CONCEPTO DE SUMINISTRO.

Para el Codigo Civil laliano de 1942, el SUMINISTRO es.- El Contrato porel
cual una parte se obliga mediante compensacion de un precio a ejecutar, a favor de otra,

prestaciones periodicas o continuadas de cosas. (40).

SUMINISTRO.- Es el Contrato en virtud del cual una de las partes, el
suministrante o suministrador, se obliga a proveer a la otra, ¢l suministratario, bicnes o
servicios en forma periddica o continuada, a cambio de un precio en dinero, determinado o

determinable. (41)

SUMINISTRO.- Es el Contrato por ¢l cual una de las partes llamada suministrador
o suministrante, s¢ obliga a ejecutar (suministrar) a favor de otra llamada suministrado o
consumidor, prestaciones periodicas y continuadas de bienes muebles o servicios, a cambio

de una contraprestacién econdmica. (42).

EL CONTRATO DE SUMINISTRO.- Es el Negncio Juridico en ¢l que una parte
se obliga a otra a cumplir prestaciones periodicas y continuadas por el pago de un precio

determinado.(43).

40. Cfr. Mesineo Francisce. “Manual de derecho Civil y Comercial”. Ediciones Juridicas Europa-
América. Buenos Alres Argentina, 1979. Pig. 298.

41. Diaz Bravo Arturo. “Contratos Mercantiles”. Séptima Edicién, Editorial [larla, México 2002,
Pag. 89.

42. Olvera Luna Omar. “Conirates Mercantiles™. Cuarta Edicion, Editorial Porraa, México 1995,
Pag. 297.

43, Visquez del Mercado Oscar. “Contratos Mercantiles”. Décimo Primera Edicién, Editorial Porria,
Meéxico, 200E. Pag. 207.
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CONTRATO DE SUMINISTRO.- Es aquél por el cual una persona
{suministrador) sc obliga mediante un precio, a realizar a favor de otra {(suministrando o

consumtidor), preslaciones periddicas o continuadas de cosas 0 servicios. (44).

Para el Codigo de Comercie de El Salvador, el SUMINISTRO.- Es ¢l Contrato en
donde una parte se obliga a cambio de un precio, a realizar a favor de la otra, prestaciones

periddicas o continuadas. (45).

Para el suslentatc, e CONTRATO DE SUMINISTRO.- Es el Acuerdo de
voluntades, por medio del cual una parte llamada Suministrador, se obliga a realizar
prestaciones continuas y periddicas de bienes y servicios, a favor de otra parte llamada
Suministrado, a cambio de una contraprestacion econdmica, con fines primordialmente

comerciales, con el propdsito de lucro entre los contratantes.

44. Pina Vara Rafael. “Diccionario de Derecho™ Vigésimo Quinta Edicién, Editorial Porria, México
1998, Pig. 192.

45. Codigo de Comercio de El Salvador. Articulo 1055.
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4.4 “ELEMENTOS DEL CONTRATO™

Una vez tomadas la diferentes definiciones del Sumimistro en base a sus
caracteristicas y a que se trata de un Acto juridico, en donde intervicnen la voluntad de las
partes para obligarse, podemos decir que en efecto el Suministro ¢s un Contrato y tomando
en consideracion las reglas Generales de los Contratos analizaré sus elementos, asi como la

Clasificacion del Contrato de Suministro.

Para la doctrina mexicana los elementos del Contrato de Suministro se clasifican en:
Elementos de existencia y de validez, siendo los primeros el consentimiento y el objeto,
mientras que los clementos de validez los comprenden la capacidad, la ausencia de vicios

en el consentimiento, la licitud del objeto y la forma.

Debemos de entender como Elemento de Existencia, aquellos elementos sin los
cuales el Contrato de Suministro no puede existir, y con los cuales liene plena cxistencia

juridica, siendo estos:

EL. CONSENTIMIENTO.- Que es el acuerdo de dos o mas voluntades con el dnimo de
producir los efectos Juridicos de un contrato, y en el Suministro se da cuando las Partes se
obligan a realizar determinadas prestaciones y contraprestaciones, para lievar cabo el objeto
del Contrato de Suministro, siendo quc ¢l consentimiento se puede dar de manera verbal o

escrita,

Las PARTES que intervicnen en el Suministro las cuales externan su consentimiento se

llaman:

SUMINISTRADOR.- Quien es la persona fisica o Moral que realiza entregas
periodicas o continuas de bienes o servicios, de su propiedad, propias de su giro

comercial, recibiendo a cambio una prestacion de cardcler pecuniaria.
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SUMINISTRADO.- Quien en la persona fisica o Moral, que recibe las mercancias
(bienes) o Scrvicios. en el tiempo estipulado para ello, debiendo de entregar una cantidad

econdmica al Suministrador.

EL OBJETO.- El cual devienc del consentimiento pues una vez que se haya efectuado cl
acuerdo de las voluntades, podemos decir que existe la voluntad de obligarse y el fin de
crear derechos y obligaciones para ambas partes, en el Suministro hablamos que el objeto
de este Contrato, sc puede dividir en Objeto Directo que es la creacién de derechos y
obligaciones, y en un Objeto Indirecto que son las prestaciones de DAR Y HACER que
por un lado realiza ¢l Suministranie de los bienes y servicios propios de su actividad, y otro
lado la cantidad econdmica que paga el Suministrado, que representa la contraprestacion

objeto de dicho Contrato.

De igual forma nos menciona Ramén Sianchez Medal, que cl Objeto Cosa del
Contrato, debe ser detcrminado y determinable, asi como existir en la naturaleza y estar en

el comercio.(46)

Una vez identificadas a las Partes y el concepto del SUMINISTRO, podemos decir
que la finalidad u OBJETO del Contrato de Suministro, es de caracter preponderantemente
MERCANTIL, en virtud de que para lo cual fue creado yes utilizado en Méxicoy en
diversos Paises, es con el animo de Lucro, de ahi que varios autores lo consideran un
Contrato de Empresa (Oscar Vézquez del Mercado), al igual que como se encuenlra
contemplado en nuestra Legislacién Mercantil, en donde se le atribuye al Suministro como
un Acto de comercio cuando lo realiza una empresa y esta empresa “utiliza al suministro
con el objeto de proporcionar a sus clientes, en épocas generalmente periédicas,
determinadas cosas o servicios, mediante el precio y en las cantidades y demas condiciones

de antemano convenidas”47)

46. Ramén Sanchez Medal. DE LOS CONTRATOS CIVILES. Editorlal Porria. México 1999, Pig. 34,

47. Arce Gargollo Javier. “Contratos Mercantiles Atipicos”. - Editorial Pormia, México 1999 Pag.- 142
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Observandose por unz parte que el Suministrador, es una persona o grupo de
personas que posee una capacidad econémica de producir y proveer bienes Y SErvicios a
favor del Summistrado, obviamente con el animo de acomodar sus mercancias o servicios
obteniendo de ello una contraprestacion economica; por su parte el Suministrado, al recibir
las mercancias, bienes o servicios por parte del Suministrador en el tiempo que se pacle,
emplea dichos bienes, para diversos objctivos, pudiendo ser estos el consumir, fabricar,
preducir o vender d ichos b ienes, s ituaciones que porsunaturalezasonconel Animo de

traficar u oblencr lucro, de ahi que el Suministro sea Mercantil,

Otra caracteristica del Suministro es, que las PRESTACIONES son de DAR Y
HACER, en donde cncontramos que el Suministrador debe de HACER la entrega de las
mercancias, bienes o servicios en el tiempo cstablecido y de manera periddica y continua,

para satisfacer las necesidades del Suministrado.

Por su parte el Suministrado, debe de DAR a cambio de la cntrega de los bienes, el

precio pactado como contraprestacion del Suministro.

Por otro lado, los ELEMENTOS DE VALIDEZ, con los cuales el Contrato de

Suministro, leva a cabo de manera correcta sus efectos Juridicos son:

LA CAPACIDAD.- Esta figura como lo menciona el Codigo Civil para el Distrilo Federal
cn los articulos 1798 y 1 799,(48) no es otra cosa que la aptitud para obligarse vy que las
partes contratantes cn el Suministro, deben de cumplir, entre las principalcs caracleristicas-
de la Capacidad es la mayoria de edad que los contratantes deben tener para obligarse y
aceptar las consecuencias juridicas de dicha obligacién, asi como que ninguna de las partes

padezca un estado de interdiccion.

48. Cédigo Civil para el Distrite Federal. Ob. Cit. pag. 6. Articulo 22-24



72

LA CAPACIDAD se divide en capacidad de Goce y de Ejercicio, cn la cual la primera es
la aceptacién y proteccidn del Derecho a toda aquella persona que por el solo hecho de
estar concebido se encucntra recconocido y protegido por el derecho; y la Capacidad de
Ejercicio. es el reconocimiento que hace el derecho a todas aquetlas persona mayores de

edad y fuera de un caso de interdiccion para podersc obligar y disponer de sus bienes.

AUSENCIA DE VICIOS EN EL CONSENTIMIENTO.- Es primordial en todo Contrato
de Suministro, el evilar que el consentimiento de alguno de los contratantes, se encuentre
manifcstado por medio del error, dolo, mala fe o violencia, pues ello daria como
consecuencia, que el Contrato de Suministro se encontrara afectado de Nulidad, la cual
impediria que los efectos juridicos surtieran de la manera deseada y con sus consecuencias
legales. Debemos de cntender como vicios en el consentimiento, que pueden afectar la
validez de un contrato de Suministro, todas aquellas circunstancias que vayan en contra del
consentimiento de las paries contratantes como el error, dolo, mala fe o violencia, las

cuales se definen:

ERROR.- Conocimiento equivocado de una cosa, de un hecho o de un derecho, que

invalida el acto producido con tal vicio.(49).
DOLO.- Maquinacién o arlificio de que se sirve un contratante para engafiar al otro.(50).

MALA FE.- Disposicién de animo de quien realiza cualquier aclo Juridico con el propdsito
de obtener una ventaja injusta en perjuicio de alguien, que el derecho sanciona en todo

€aso.(51)

VIOLENCIA.- Accidn fisica o moral o suficientemente eficaz para anular la capacidad dc

reaccion de la persona sobre quien se ejerce.(52)

49, Pina Vara Ralael. “Diccionario de Derecho”. Vigésimo Quinta Edicién, Editorial Perraa, México
1998, Pag. 271.

50. Id. Pag. 256

51. 1d. Pag. 364.

52.[d. Pag. 498
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LA LICITUD EN EL OBJETO.- Como elemento de validez, ¢l hecho de que ¢l Objeto
sea valido o licito para el derecho es trascendental, pues de ello deriva que la Ley le
reconosca. para poder surtir cfectos juridicos, esto es que dentro del Contrato de
Suministro, no se puede pactar como Objeto del mismo un Suministro de Drogas, en virtud

de que este tipo de Suministro seria ilicito cn su objeto.

LA FORMA. - Este elemento de validez, deriva en el hecho dec que la Ley establece una
forma en la que debe estar plasinado el Contralo de Suministro, pues ello traerd como
resultado la validez del mismo, en México como el Suministro es un Contrato Atipico, no
se encuentra legislado la formalidad del mismo, pero como lo haré notar mas adelante, la

forma escrita es un principio basico para la validez de dicho Contrato.

Una vez que hemos visto los elementos de Existencia y de Validez dcl Contrato de
Suministro, ahora es importante conocer la Clasificacién de dicho Contrato en base a los

principtos dogmaticos que manejan diversos autores,

CLASIFICACION DEL CONTRATO DE SUMINISTRO

Tomando de referencia la Clasificacion de los Contratos que hace por una parte el
Maestro Emesto Guti¢rrez y Gonzalez y por otra Rafael Rojina Villegas, EL. CONTRATO
DE SUMINISTRU, por sus caracteristicas se clasifica en:

CONTRATO ATIPICO.- Pues es un Contrato que no se encuentra regulado en forma.

particular y especifica en nuestra legislacion comercial.

CONTRATO BILATERAL.- Pues la realizacion del Contrato de Suministro, conlleva a
provechos y gravamenes reciprocos para las partes contratantes, en especifico el
Suministrante realiza entregas periddicas y continuas de bienes vy servicios recibiendo a

cambio una cantidad econémica como contraprestacion por parte del Suministrado.
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CONTRATOQ ONEROSO.- Pues aunque no ¢s propiamente una Compraventa como se
detallard posteriormente, existe un precio cn dinero que entrega el Suministrado a ¢l
Suministrante a cambio de sus mercancias (bicnes) o los servicios que éste prestay quc

también se valaan en dinero.

CONTRATO CONMUTATIVOQ.- Pues al realizarse el Contrato de Suministro, las partes
establecen propiamente cuales son con certeza las prestaciones que sc deben de prestar, asi

como el beneficio o pérdida que se tendran de las mismas.
Pero en este caso, el Contrato de Suministro, también puede Ilegar a scr:

CONTRATO ALEATORIOQ.- Puesto que por su naturaleza, y tomando en consideracién
que el Suministro muchas veces se da en funcion de las necesidades del Suministrado ¥y que
estas pueden variar, el suministro se dice que puede ser aleatorio, puesto que en ocasiones
no se tiene la certeza de que o cuantas prestaciones se deban de entregar, dependiendo en
ese momente de una circunstancia no dcterminada o incierta, la necesidad del

Suministrado.

CONTRATO REAL.- Pues una de las caracteristicas que diferencia al Contrato de
Suministro de la Compravenla, es que necesariamente el Contrato de Suministro es un
Contrato Real, pues el objeto como lo llamamos anteriormente Indirecto sc perfecciona con
la 'entrega de los bienes y servicios, asi como con la entrega econdmica, pues de ello

depende la funcionalidad de dicho contrato y la utilidad del mismeo.

CONTRATO PRINCIPAL.- Pues el Contrato de Suministro s auténomo e independiente
a la existencia de cualquier otro contrato y no depende de nada para su existencia y validez,
ademnas de hacer hincapié que el Contrato de Suministro por ser auténomo, no depende de
la existencia propiamente de un Contrato de Garanliz o de existencia independiente para

cxistir en la vida Juridica y desempefiar sus funciones y objetivos.
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CONTRATO DE TRACTO SUCESIVO.- Pues como su definicion lo prevé, el
Suministro se lleva a cabo a través de entregas PERIODICAS O CONTINUAS,
circunstancia que como mas adelante lo veremos, es una situacion fundamental para
diferenciar al Contrato d¢ Suministro de otros Coniratos y en especial diferenciarlo del de
Compraventa. Por lo que hablar de que las entregas que deberé de realizar el Suministrador
hablamos de prestaciones autdénomas, que no se agotan instantdneamente hablando de que
todas y cada una de las diversas prestaciones que se deben de hacer, son el objeto de dicho
Suministro, por lo que el Suministrador tiene que cumplir con la obligacién de hacer
entregas consecutivas en liempo y especie de las mercancias, bienes y servicios que
necesita y ha contratado el Suministrado. Situacién por lo que la ejecucién misma del
Suministro se debe de llevar o se lleva a cabo en el tiempo, por lo cual también hablamos
de que el Suministro tiene como caracieristica de que su duracién al prolongarse en el
tiempo es de TRACTO SUCESIVQ, teda vez que el Suministro no se satisface, cumple o
extingue, con la primera entrega de las mercancias, bienes o servicios que realiza el
Suministrador, sino que, al realizarse prestaciones de caracter periddicas y continuas en
base a las nccesidades del Suministrado, la cudles se pactan, el Suministro se cumple de
manerd parcial y continua, esto ¢s, que las prestaciones se entregan en el tiempo, teniendo

la obligacién de continuar entregindolas de nueva cuenta.

CONTRATO MERCANTIL.- Por su esencia y caracteristicas, el Contrato de Suministro
es preponderantemente Mercantil, pucs al menos una de las partes es comerciante o utiliza

al Suministro como su mecanismo econdémico de produccién o distribucién para su fin.

Pero debido a la participacion que puedc llegar a tener algin organismo del Estado,

el Contrato de Suministro puede clasificarse en:

CONTRATO ADMINISTRATIVOQ.- Comeo lo menciona Andrés Serra Rojas, en su libro
“DERECHO ADMINISTRATIVO" (53) cuando un particular o una empresa realiza un

Contrato de Suministro con una dependencia del Estado.

53. Andrés Serra Rojas. “Derecho Administrativo” Editorial Porria. México 1979 Pig. 481.
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CONTRATO TRASLATIVO DE DOMINIO.- Es ¢l Contrato de Suministro un contrato
quc traslada el dominio de sus PRESTACIONES que como bien dijimos pueden ser
mercancias o bienes, las cudles hace entrega el Suministrador al Suministrado, y consisten
en bicnes muebles de cualquier indole por ejemplo viveres, came. pan, metales, materias

primas, etc.

Pero el Contrato de Suministro, también por sus caracteristicas puede ser:

CONTRATO TRASLATIVO DE USO.- Cuando el Contrato de Suministro se basa en
Servicios que el Suministrante hace cntrega periddica y continua, tnicamente trasmite el
uso de esos Servicios, pues aunquc se podria pensar que en Suministros de servicios
basados en bienes consurnibles como los alimentos en el caso dei CATERING, o de otra
indole se trasmite el dominio de los bienes, pero no es asi, pueslo que en servicios de
lavanderia, de transporte, de personal, de mesas, servicios de telcfonia, Televisién por
cable, o demads instrumentos (nicamente se transmite o permite el uso de dichos servicios,

mas no la propicdad de los mismos.

CONTRATO DE TIEMPO DETERMINADO O INDETERMINADO.- En el Contrato
de Sumiustro se puede o no pactar un tiempo cn el cual se llevaran a cabo las obligaciones

y derechos reciprocos.

CONTRATO DE DERECHO INTERNQ O NACIONAL.- El Contrato de Suministra
en cuanio a que sus efectos juridicos se llevan a cabo en nuestro pais, se dice que es

Nacional o de Derecho Interno.
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CONTRATO INTERNACIONAL.- Cuando cl Contrato de Suministro puede llevarse a

cabo en un pais y surtir sus efeclos en olro diverso, o cn ambos.

Ademas de analizar sus principales Elementos y sus diferentes Clasificaciones, es dc
importancia hacer notar que entre otra de las primordiales caracteristicas que tiene le
Contrate de Suministro, es que en éi se pueden pactar Clausulas como las de
EXCLUSIVIDAD Y PREFERENCIA, las cuales le dan autonomia, identidad y

objetividad a el Contrato de Suministro, frente a diversas figuras contractuales.

Como lo mencionan algunos autores comoe Oscar Vazquez det Mercado, Javier Arce
Gargollo, Ricardo Luis Lorenzetti, entre otros, la Clausula de EXCLUSIVIDAD es aquella
en la que las partes contratantes se comprometen u obligan a realizar y a llevar a cabo el
objeto del Contrato de Suministro entre ellos y no da opcion a que alguno de ellos pueda
celebrar Contrato de Suministro con diversa persona o empresa, esto es que el objeto de la
Clausula de Exclusividad, exige que el Suministrador y ¢l Suministrado realicen sus
actividades comerciales objelo del Suministro unicamente entre ellos, esto trac como
consecuencia que ni el Suministrador pueda colocar sus mercancias con otra persona
distinta a el Suministrado dentro del mismo lugar en donde se celebrd el Contrato, asi como
que el Suministrado no debe de adquirir de otra persona o empresa los bienes o servicios
que le ha contratado previamente con el Suministrador, trayendo como logro beneficios
mutuos para las partes contratantes, para el Suministrado este adquiere la seguridad de no
tener competencia en la misma zona y el Suministrante de que no se vendera otra

mercancia que pueda competir con la suya.

Por otro lado la Clausula de PREFERENCIA, tiene como funcion, que una vez
que coucluya el objeto o término pactado para el Conlrato de Suminisiro, las Partes tanto
Suministrador como Suministrado, tienen el derecho a ser preferidos primero antes que un
tercero para continuar realizando otro contrato de Suministro el cual se lleve a cabo con las

mismas caracteristicas quc el que ha terminado.



78

Estas dos Clausulas le dan como hemos dicho autonomia y originalidad al Contrato
de Summistro y permite establecer bases que fleven a una adecuada organizacion y
funcionamiento a las partes, y evitar el incumplimiento de algunos de ellos. dichas
Clausulas han dado a los Paises que contemplan en sus Legislaciones al Contrato de

Suministro, importantcs ventajas comerciales a los contratantes.

Ahora bien, de igual forma es de importancia analizar las diferentes formas de

Terminacién y Rescision del Contrato de Suministro, las cuales son:

FORMAS DE TERMINACION DE LOS EFECTOS DEL CONTRATO DE
SUMINISTRO.

Estas se pueden dar:
1.- Por concluir el tiempo o término establecido (si asi lo hicicron las partes) para la
duracién del Contrato.
2.- Por concluir el objeto materia del Contrato de Suministro (cuando no se formalizo el
Contrato bajo un término o tiempo, sino en base a un objeto u objetivo).
3.- Por voluntad de las partes contratantes, la cual se puede dar en cualquier momento de la

vigencia del contrato.

Principalmente como vemos, las Causas de Terminaciéon que se suscitan en un
Contrato de Suministro en los Paises que tienen reglamentado al Suministro en sus
legislaciones, se dan por causas que los mismos contratantes ya tienen previslas o.

simplemente se dan por conveniencia de ellos.

Ahora bien, las Causas dc Recscision del Contrato de Suministro s¢ dan cn los

sigulentes casos:

1.- Por mecumplimiento de alguna de las Partes contratantes, que podria derivarse a su vez

por:
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a).- lncumphmiento en la entrega de los bienes y servicios en que pueda incurrir cl
Suministrante en el tempo y forma establecidos.

b).- Incumplimiento en la entrega de las cantidades dc¢ dincro que debe de hacer el
Suministrado en el iempo y forma.

¢).- Incumplimiento a la Clausula de Exclusividad, por cualquiera de las partes.

Dichas causas s¢ generan por el incumplimiento que haga alguna de las partes a lo

expresamente pactado cn ¢l Contrato de Suministro.
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45 “EL SUMINISTRO Y SUS DIFERENCIAS CON OTROS CONTRATOS”

DIFERENCIAS ENTRE EL CONTRATO DE SUMINISTRO Y LA
COMPRAVYENTA.

Una de las situaciones predominantes en nuestro Derecho, a diferencia de las
diferentes Legislaciones de Paises como Colombia, ltalia y el Salvador que uencn
normativamente legislado al Contrato de Suministro, es la situacion de comparar a dicha
figura Juridica, la cual tiene plena autonomia y diferencias esenciales, con el Contrato de
Compraventa, por cllo en el presente c apitulo mencionaremos las principales diferencias
que tiene el Contrato dc Suministro con el Contrato de Compraventa y con ofras figuras

contractuales que reconoce nuestras diferentes Legislaciones.

Para poder analizar las primordiales diferencias entre ¢l Contrato de Suministro y el

de Compraventa, diremos que La COMPRAVENTA se define:

Habria Compraventa cuando uno de los contratantes se obliga a transferir la
propiedad de una cosa o de un derecho y el otro a su vez se obliga a pagar por ellos un

precio cierto y en dinero. (54).

El Contrato de SUMINISTRO se diferencia del Contrato de COMPRAVENTA:

- Por ser un Contrato en donde se puede transmitir el dominio y el uso de las Cosas,
bienes o servicios objeto de dicho Contrato, en cambio en la compraventa, la entrega del
bien y del precio es un elemento primordial en donde se venifica la traslacion de dominio,
cjemplo de ello se da en el Suministro de Telefonia Celular, del Servicio de CATERING
(en cuanto a las sillas, mesas, manteles y demas instrumentos que sc utilizan), de
lavanderia, de Television por Cable, entre otras, en donde como caracteristica del Contrato
de Suminisiro, unicamente se transmite el Uso y disfrute de dichos servicios, y en la

compraventa no se puede vender el uso de un bien.

54. Cédigo Civil para el Distrito Federal. Editorial SISTA. México 2004. Articulo 2248.
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Otra caracteristica que diferencia al Contrato de Suministro del Contrato de
Compraventa, es que en el Suministro se verifican prestaciones auténomas e
individualcs las cuales realiza ¢ | S uministrante come o hjeto del S uministro, y en
cambio en la Compraventa se limita a la entrega del bien y el precio materia de la
compravenla.

Otra diferencia es que ¢l Contrato de Compraventa puede ser Civil o Mercantil,
mientras que el Contrato de Suministro cs preponderantemente Mercantil.

De igual forma el Suministro se diferencia dc la Compraventa, cn cl caso dc la
Rescisién, pues ella se da en el caso de la Compraventa por incumplimiento a la
prestacién objeto del Contralo y por otro lado en el Suministro el incumplimiento a
una de las prestaciones, no hace la rescision del Contrato, pues cada prestacion es
autonoma.

La Compraventa es Instantinea pudiendo ser realizada en pagos parciales, como el
caso de la Compraventa de Reserva de Dominio pero ¢l {in u objelo se limita a un
momento €l pago del precio vy la entrega de la cosa que se pacten en la compraventa,
mientras que en cl Contrato de Suministro, se verifican prestaciones miiltiples que
se verifican en el tiempo hablando de las prestaciones que debe de entregar el
Suministrador cuantas veces sea necesario y se haya pactado en relacién a las
necesidades del Suministrado, dando la caracteristica de Tracto Sucesivo al
Suministro.

En el Contrato de Compraventa se encuentra plenamente determinado el precio y la
cosa, bienes o mercancias objeto de dicho contrato, mientras que en el Contrato de
Suministre aunque inicialmente se encuentren determinados los bienes que se han
de entregar y ¢l precio que se ha de pagar, dichas circunslancias pueden variar en
relacion a las necesidades de las partes.

En la Compraventa se pueden cntregar los bienes o mercancias materia de dicho
contralo de manera Juridica o material, mientras que en ¢l Suministro como
caracteristica cs primordial entregar el bien puesto que de ello prevalece su
perfeccionamiento o funcionamiento., por lo que siempre hablaremos de una

entrega real de los bienes y servicios,
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DIFERENCIAS ENTRE EL CONTRATO DE SUMINISTRO Y FL
ARRENDAMIENTO.

Para poder comprender cuales son las principales diferencias entre ¢l Contrato de
Suministro con el Contrato de  Arrendamiento, debemos saber la definicion de

ARRENDAMIENTO la cual se definc como:

El arrendamiento es un contrato mediante el cual las partes contratantes se obligan
reciprocamente, una, a conceder el uso 0 goce temporal de una cosa, y la otra, a pagar

por ese uso o goce un precio cierto.(55).

Las Principales diferencias entre el Suministro y et Arrendamiento son;

- Ll Contrato d e A rrendamiento @ nicamente se ¢ oncede el uso de b ienes, mientras
que en el Suministro cs un Contrato en donde se puede transmitir el uso o la
propiedad del bien, mercancias o servicios materia del Contralo de Suministro.

- El Arrendamicnto se tiene como objeto el conceder el uso y disfrute de todos
aquellos bicnes que sean susceptibles de Arrendamiento con la excepcion de
aquellos que se pueden consumir, situacién que lo diferencia del Suministro, puesto
que cste Contrato permite que las mercancias, bienes o scrvicios se consuman en la

mayor de las ocasiones.

S5. Id., Articulo 2398,
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DIFERENCIAS ENTRE EL CONTRATO DE SUMINISTRO Y EL CONTRATO DE
PRESTACION DE SERVICIOS.

EL CONTRATO DE PRESTACION DE SERVICIOS, se define como:
Aquel Contrate por medio del cual una persona con la capacidad para el Servicio que
se contrata, presta a favor de otra una serie de servicios a cambio de una cantidad

econdmica.

Una vez definido dicho Contrato, decimos que las principales diferencias entre el

Suministro y el Contrato de Prestacion de Servicios son:

- El Contrato de Prestacion de Servicios, entre su objeto principal es pagar por un
servicio que una gente presta cn determinada especialidad, el cual se reducea la
remuneracion al prestador del servicio, en cambio que en el Suministro del
CATERING, los Servicios que se llegaren a prestar en el desarrollo del Contrato de
Suministro, son parte de dicho contrato y se realizan de forma indirecta, por lo que
no tienen relacion, siendo el Contrato de Suministro la figura contractual que puede
llevar inmersa a varios contratos, pero estos son parte del mismo Contrato o fin del

Suministro.
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DIFERENCIAS ENTRE EL CONTRATO DE SUMINISTRO Y EL DE
COMODATO.

ELL CONTRATO DE COMODATO, se define como:

El Contrato por medio del cual, una parte llamada comodante, se obliga a conceder
gratuitamente el uso de una cosa no fungible y el otro llamado Comeodatario contrae la

obligacion de restituirla individualmente.

Una vez defimdo al Comodato, vemos que las principales diferencias con el
Contrato de Suministro son:

- En el Contrato de Comodato su objetivo se limita a conceder el uso de un bien que
por sus caracteristicas no se puede cambiar ni consumir, puesto que como parte
obligacidn que tiene el Comodatario es devolver dicho bien prestado, en el mismo
estado en el que se presto; por su parte €l Contrato de Suministro, si bien es cierto
que cuando sc trata de la entrega de servicios como el de Televisidon por Cable, el
CATERING, en donde se prestan sillas, manteles, mesas, cubiertos y otros objetos
que sirven para el fin del Contrato de Suministro Alimenticio, la diferencia versa en
que este préstamo que se hace en €] Contrato de Suministro es para llevar a cabo de
manera perfecta el Suministro, ademés de que el mismo no se realiza de manera
gratuita como en el Comodato, puesto que el precio que se cobra en el Suministro,

lleva implicito el costo de los aditamentos que se suministran.
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CONCLUSIONES DEL CAPITULO 4 “EL. SUMINISTRO EN EL DERECHO
MEXICANO™

1.- Como lo hemos observado cn el desarrollo del presente Capitulo, ¢l Contrato dc
Suministro, no se encuentra reglamentado cn cl Codigo de Comercio de 1834, ni cn
ninguna otra reglamentacion o Codigo, de ahi que el Contrato de Suministro es un Conlrato

Atipico.

2.- El Suministro se encuentra mencionado en algunas Leyes como la Ley Federal
de Proteccion al Consumidor, en la Ley Federal del Servicio Publico de Energia Eléctrica,
entre olras, pero al carecer de reglamentacion juridica dentro del Cadigo de Comercio,

decimos quc ¢s un conlrato Atipico e innominado.

3.- En nucstra Legislacion Comercial el Contrato de Suministro se encuentra
mencionado como un Acto de Comercio y como su objeto es de cardcter

preponderantemente con el animo de lucrar, establecemos que es puramente Mercantil.

4.- Como Contrato el Suministro lleva en si, el objeto de crear y transmitir dereckos
y obligaciones, que propiamente se encuentran determinadas, para el Suministrador realizar
las e ntregas p ertédicas o continuas d e bienes y S ervicios, mientras para el S uministrado
ademas de recibir dichos bienes y servicios a pagar una cantidad econdmica por los

MISMOS.

5.- También concluimos que el Contrato de Suministro es un Acto juridico el cual
crea y transfiere derechos y obligaciones, las cuales ya detallamos, en la cual intervienen

dos 0 mas partes.

6.- Los elementos del Contrato de Suministro se resumen en Elementos de
Existencia y de Validez, los primeros se refieren al consentimiento y el objeto que son
aquellos elementos sin los cuales podria existic en la vida juridica el Contrato de

Suministro, por otro lado los elementos de Validez, los cuales son: La Capacidad de las
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Partes contralantes, Ausencias de Vicios en el conscntimiento, la Forma y la licitud del
Objeto materia del Contrato de Suministro, siendo estlos clementos sin los cuales los efectos
Juridicos del Contralo de Suministro no pueden surtir sus efectos Juridicos de la manera

deseada por los contratantes.

7.- De la Clasificacion det Contrato de Suministro observamos que es un Contrato-
Altipico, Bilateral, Oneroso, Conmutativo y en otras ocasiones Aleatorio, Principal, de
Tracto Sucesivo, Preponderantemente Mercantil y en ocasiones cuando lo llevan a cabo
dependencias del Estado es Administrativo, Traslativo de Dominio y de Uso, Clasificacion

que distingue plenamente a dicho Contrato en base a sus caracteristicas.

8.- Por sus caracteristicas, el Contrato de Suministro se diferencia plenamente de
diversas figuras contractuales como el Arrendamiento, la Prestacion de Servicios
Profesionales, El Comodato y primordialmente del Contrato de Compraventa, con el cual es
cquiparado a una simple modalidad de este, por no estar reglamentado el Suministro en el

Cédigo de Comercio.
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CAPITULOS.
“LA IMPORTANCIA JURIDICA DE REGULAR COMO CONTRATO
NOMINADO AL SUMINISTRO EN LA LEGISLACION MEXICANA™

Una vez que hemos analizado todas y cada una de las caracleristicas primordiales
del Contrato de Suministro, desde sus antecedentes historicos, pasando por aquellos paises
como Italia, Colombia y El Salvador entre los cuales juridicamente le recenocen
importancia Juridica al Suministro al grado de regularlo en sus Cédigos y Legislaciones,
por su importancia y su trascendencia en las relaciones econdmicas y comerciales que
llevan a cabo dichos Estados, veremos en relacion a la importancia econdmica y a su
importancia comercial, cual es la verdadera necesidad, conveniencia y trascendencia de
regular juridicamente al Contrato de Suministro en nuestra legislacion Mexicana, tomando
siempre en consideracién la forma en como se encuentra regulado en el Derecho
Internacional y Comparado dicha Figura Contractual, asi como la forma en como se lleva a
la practica dicho Suministro en las relaciones comerciales que de manera colidiana realizan

las empresas en México.

5.1 “TRABAJO DE CAMPO EN BASE AL CONTRATO DE SUMINISTRO”

Gracias a las practicas de Campo que realice en las Empresas Cerveceria
Cuauhtémoc Moctezuma, Planta Toluca, Estado de México y Toyota de México, en
Tlalnepantla, Estado de México, pude comprobar de manera fehaciente, que todas y cada
una de las actividades que realizan dichas Empresas, desde la elaboracidn de sus productos
y bienes, pasando por el mantenimiento de los mismos, hasta la entrega del producto final,
la figura y la practica del Contrato de Suministro, se lleva a cabo en todas y cada una de sus

etapas, lal y como lo vercmos a continuacion:
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En la Cerveceria Cuauhtémoc Moctezuma, Planta Toluca, pude percatarme
perfectamente de todas y cada una de las actividades que realiza dicha Empresa, esta, como
parle del Emporio Mercantil Hamado FEMSA. el cual como lo cxplique en el Capitulo 1.5
llamado “La Siluacion de México en cuanto a la optimizacion de costos y produccion
basada en un adccuado Suministro”, es una de las Organizaciones Mcrcantiles mas
importanles en México y e¢n varios Paises como Estados Unidos, Canada, Argentina,
Espaiia, entre otros, lacual se dedica a Producir las marcas de Cervezay refresco mas
importantes y comercializadas ¢n el mundo, y en donde su trabajo de Produccion se
encuentra sustentado en una magnifica planeacion de trabajo, siendo que desde la
perspectiva de Produccion hasta la elaboracién y entrega det Producto final, se ve
enmarcado en un adecuado Suministro de sus materias primas, bienes y servicios, mismo
Suministro que realiza a través de sus Empresas Subsidiarias, las cuales rcalizan oportuna ¥
estratégicamente las entregas de los bienes que serviran para la produccién del producto

final.

En la Cerveceria Cuauhtémoc Moctezuma, su finalidad es producir un nirmero
delerminado de Cervezas de distintas marcas, esto pareceria muy comun, en el hecho de
pensar que esta Empresa cuenta con el poderio cconomico para realizar sus fines, pero la
realidad es que esta Empresa, desde que adquiere el compromiso de realizar determinado
nimero de unidades, tiene perfectamente determinada la manera en como ha de llevar a
cabo la obtencidn de sus malerias primas como: malta, cebada, maimilo, almidén de maiv,
arroz, etc., que sirven para la elaboracion de ia Cerveza, asi como las corcholatas,
empaques térmicos, hermetapas, latas, tapas, cajas de cartén, botellas de vidrio y etiquetas.
que sirven para los embasados y empaques del producto terminado y demds insumos quc sc
necesitan y que dc manera orpanizada en tiempo y forma, obliene a (ravés dc sus
subsidiarias, las cuales realizan la entrega de dichos bienes para su elaboracion y

produccion pteviamente establecida, en tiempo y forma determinada,

El' Procedimiento que sigue la empresa para la elaboracion, produccion vy

distribucién de la Cerveza, sc lleva a caho de |a siguiente manera:
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1).- Plancacion de la

cantidad de Cerveza que se

quiere Producir

S —_ |

2).- Suministro de las
materias primas que sc¢
necesitan para la
elaboracion de la
Cerveza. (Malta, Cebada,
Arroz, Levadura,
Almidén de Maiz,
Maimilo, ¢tc)

4).- Procesamiento de las
materias primas, en
conjunto con Servicios
Quimicos que son
Suministrados por
Empresas Subsidiarias
como Reactivos,
Enzimas, Lipulos y
Procedimientos de
Filtracion.

3).~ Suministro de las
Corcholatas, Empaques
Herméticos, Etiquetas,
Latas y cajas de Cartdon
para empacar las
Cervezas, que se quieren
producir.

5).- Empacado y etiquetado
del Producto terminado, en

embases de vidrio, latas,

para dcspués empacar las
botellas vy las latas en cajas

dc presentacion.

/

7).- Distribucidn del
Producto terminado a
las Tiendas
Dcpartamentalcs, de
autoservicio y a las
subsidiarias (0XXO0),
dependientes del
grupo.
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En este procedimiento, p odemos observar que desde e} Pronostico de Produccién
que realiza la Cerveceria a traves de sus Oficinas Centrales en Monterrey. Nuevo Leon, v
una ver ¢stablecida fa cantidad o ¢ antidades de Cervezas que se deben de P roducir ( las
cuales se determinan semanalmente), las Empresas Subsidianias comienzan a realizar por
medio del Suministro, la entrega periédica y continua de cada insumo, bienes ¥ servicios
quc se necesitan para la elaboracidn, produccion y distribucion del producto final, por
gjemplo la Empresa llamada Central de Malta, S. A, la cual se encuentra ubicadaen la
Ciudad de Pachuca, Hidalgo, recibe la solicitud semanal de l1a Cerveceria, de la cantidad
que debera dc Suministrar en determinado dia, del insumo llamado Malta, para que este
insumo sea utilizado para ta elaboracion de la Cerveza; de i gual forma empresas como:
Fabricas dec Monterrey, S. A. de C. V. (FAMOSA), Plasticos Técnicos Mexicanos, S. A. de
C. V., Grafo Regia, S. A. de C. V. y Quimiproductos, S. A. de C. V. | se encargan de
Suministrar de manera continua, peniddica y estratégica las corcholatas, latas para bebidas,
botellas de vidrio, hermetapas, empaquecs flexibles, etc., los cuales sirven para el Empaquc
y embasado del producto ya elaborado, asf como los quimicos que se utilizan para la
elaboracidn, la filtracidn y limpicza d e los tambos, embaces y demads u tensilios q ue son
suministrados de igual forma, para al final de dicha produccion, FEMSA logistica sc
encarga mediante el Suministto de Servicios, de distribuir el producto terminado
(Cervezas), al inlerior del pais y a todas y cada una de las tiendas dcpartamentales, de

autoservicio y Tiendas OXXO las cuales se encargan de vender el Producto final.

En todo el Proceso se puede observar de manera clara, que el Suministro de todas y
cada una de las Empresas que forman parte del grupo FEMSA y que el objetivo en este-
caso, es auxiliar de manera oportuna, estralégica y continua a la Cerveceria Cuauhtémoc
Moctezuma, aportando y abasteciendo a csta de bienes, materias primas y servicios que son
materia de su objeto comercial, haciendo la aclaracién que todas y cada una de las
Empresas llamadas subsidiarias, cobran una cantidad econémica por dichas entregas,
puesto que el hecho de que lormen parte de un importante grupo comercial, ello no quierc
decir que la entregas dc los insumos, bienes y servicios sean gratuitos, por lo que el
Suministro ¢s base de su Produccidn y de su objeto comercial, en donde las llamadas

Subsidiarias, son empresas independientes, pero que por su giro ¢ importancia comercial
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que le dan a su objeto, entran a un concurso con la organizacion llamada FEMSA, con el
compromiso de contratar en Particular con esta, situacién con la cual queda adn mas

acreditado que las actividades que realizan estas empresas, es el Suministro.

Dc 1gual forma, la Empresa TOYOTA de Meéxico, la cual su fin comercial es
Producir automoéviles, recahiza cn su método de elaboracion, el Suministro de autopartes,
malerias primas y servicios, para la tcrminacion del producto final, esto lo realiza con
diversas empresas que previamente contrataron con TOYQTA para tener una exclusividad
de sus Servicios, pues dichas entregas de manera continua y periddica de los bienes,
productos y servicios, le permiten llevar a cabo una produccidon mas eficaz, menos costosa
y sin tantas perdidas materiales, pues el hecho de que se le suministren en tiempo y forma
las autopartes requcridas, como los neumaticos, la pintura de los autos, los aditivos, aceites
¥ otras quc por su naturaleza se pudieran perder o deteriorar en un almacén, evita tener

altos costos en Almacenes y posibles robos o perdidas.

Esta empresa aunque su calidad es reconocida en el mundo y su importancia se
traduce en poderio econdmico, ello no quiere decir que la empresa TOYOTA no necesite
de la aportacién de otras empresas para la elaboracion de determinado nimero de unidades,
pues como en el caso de la Cerveceria Cuauhtémoc Moclezuma, se piensa en un numero
determinado de unidades, de ciertas caraclersticas (colores) y modelos, los cuales lc
permitiran a la Empresa de requenr de ciertas y deicrminadas piczas, tipos dc llantas,
pintura de determinado color, cantidades de la misma, asi como otras materias primas para
la terminacion de los vehiculos, y estos bienes o insumos, no son fabricados por la
Empresa, por lo que solicitan a diversas empresas de sus aportaciones en tiempo
previamente determinado, dc la cntrcga de sus bienes o servicios objeto comercial que
descmpefian, obviamente a cambio de una cantidad econdmica, traduciéndose en un
Sumimistro y no en una c ompraventa, pues ¢ omo se establecid en el ¢ apitulo anterior 1a
primordial diferencia entre la Compraventa y el Contrato de Suministro, es la continuidad
de la entrega que realiza una parte a la otra de sus bienes y servicios, pues la Compraventa
se reduce a un solo evento, que se extingue en la entrega del precio vy la cosa, y que por ¢l

contrario €l Suministro se obscrva dc manera continua y permanente en tas diferentes
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prestaciones que de mancra continua y periodica, realiza una de las partes en funcion de la

necesidad del sununistrado.

Estos ejemplos practicos, son solo unos de los muchos que realizan las empresas en
sus practicas comerciales, puesto que empresas como Grupo Modelo, Bimbo, Sabritas,
S. A, Pepsi y Compania, Wonder, Electropura, Lala de M¢xico, cic.,, y muchas mas
necesitan de un adecuado Suministro para elaborar y producir sus productos para ponerlos
en el mercado, esto demuesira que el Contrato de Suministro se lleva a cabo en el mundo
practico de nuestro pais, pero que por no encontrarse regulado en nuestra legislacion
comercial, pierde su trascendencia e importancia y las personas que lo llevan a cabo lo
reducen a un Acto de Compraventa, cuando ha quedado plenamente aclarado que entre la
Compraventa y el Contrato de Suministro, existen difercncias marcadas que le dan

autonomia a cada una de las figuras.

[gualmente y gracias a las Practicas forenses realizadas en las Embajadas de
Colombia, Et Salvador y la Biblioteca Electronica de la Embajada de Italia, pudimos
obtener algunos de los ejemplos en los cuales el Contrato de Suministro se lleva a la
practica por varias de las empresas de aquellos Paises, trayendo diversos beneficios y
ganancias para los contratantes, ejemplo de ello lo realiza la Linea Aérea TACA de
nacionalidad Salvadorefia, la cual rcaliza en cada uno de sus vuelos nacionales e
internacionales el Suministro de Alimentos, limpieza y confort que como parte de sus
servicios ofrece a los pasajeros, o en el caso de Colombia las Compaiiias Hoteleras como el
Hotel Bogota Royal, Radisson Royal o el Andino Royal entre otros, los cuales realizan de
manera cotidiana el Contrato de Suministro ya sea de alimentos, de servicio de lavanderia o
de limpieza entre otros servicios, y que mediante la perfecta sincronizacion del Suministro,

llevan a cabo su debido funcionamiento para la satisfaccién de los clientes.

Estos ejemplos, son unos cuantos de los que se llevan a cabo en las Empresas,
Hoteles, Hospitales, Escuclas y olros comercios de los Paises que tiene Juridicamente
reconocido al Contrato de Suministro y que por su importancia de carcter econdmico y

practico, les permite llevar acabo sus fines comerciales.
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5.2 “LA NECESIDAD Y CONVENIENCIA”

Alo largo del analisis d ¢l presente tema d e Tesis, me he podido percatar que el
Contrato de Suministro, trae consigo no solo una manera ordenada, adecuada y estratégica
de Hlevar a cabo la elaboracion, produccion y comercializacion de las bienes y productos
objeto de varias empresas, sino que también el hecho de que las empresas lleven a cabo csta
practica comercial, les permite tener un sin fin de ventajas y acierlos priclicos, que se
traducen en ganancias y evitar perdidas econdmicas. Ejemplo de ello, es que el Suministro
permite un importante ahorro a las empresas en gastos de Almacenamiento y pérdidas dc
las mercancias, en virtud d e que la entrega d e l as mercancias, bienes y servicios que lc
realiza el Suministrador al Suministrado, evita que este ultimo tenga que almacenar
mercancias o bienes que se pudieran deteriorar, destruir o perder por no ser utilizados cn ¢l
tiempo adecuado, ademas de pagar cantidades econémicas por concepto de Almacenes, que

representan egresos a las empresas de manera innecesaria.

Por otra parte, el que los Empresanos lleven a cabo en sus practicas comerciales al
Contrato de Suministro, permite que las Empresas tengan mayor agilidad en sus fines de
produccion, en virtud de que ¢l Suministro tiene como una de sus caracteristicas, saber con
exaclitud y ccrteza, que persona o grupo de personas, han de realizar las entregas periddicas
o continuas de los hienes y servicios que se necesitan para la elaboracién del producto final,
asi como el tiempo en el que se ha de utilizar, trayendo come consecuencia mejor tiempo
en la produccion y de reducir los costos de la misma, ejemplo de ello, se ve en la
Cerveceria Cuauhtémoc Moctezuma, la cual al realizar un adecuado Suministro de las.
materias primas, bienes y servicios que necesita en base a su produccion, ello le beneficia
por que tiene la certeza de que en virtud de sus necesidades, recibira la cantidad exacla de
los insumos para la produccién en ¢l liempo establecido para ello, asi como que cmpresa
sera la que hara la entrega, siendo que por otro lado si la Cerveceria dependicra de realizar
diversas compraventas a difercntes Empresas, traeria tal vez atrasos en la produccién que se
reflejarian e n p crdidas e condomicas, el que no existiera un Suministro de Servicios en la
entrega de las mercancias o del producto final, también traeria gastos de transportacion los

cuales no son la finalidad de la Empresa cervecera, los gastos de mano de obra serian otra
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erogacion que tendria que realizar, p cro como |arealidad dc csta cmpresascbasaenla

utilizacion del Suministro evita todo ello.

La necesidad y conveniencia de regular juridicamentc en nuestra Legislacion
Comercial al Contrato de Suministro, se da en funcion de aportarle a las Empresas en
México, un marco juridico en el cual se rijan y medien las practicas comerciales, allegando
a las partes contratantes de normas juridicas que regulen el debido cumplimiento, sancidn
y demds circunstancias legales para el adecuado desarrollo del Suministro, ademas de
aportarles técnicas que las auxilien para planificar sus métodos de produccién de los bienes
0 servicios objeto de sus fines comerciales, en virtud de que en la Prictica muchas de las
Empresas llevan a cabe al Suministro trayendo beneficios practicos y econdmicos en sus
medios comerciales, el poder reducir los costos de produccién, de mano de obra, evitar
gastos de almacenes, el tener la certeza de tiempo y modo en la que se entregaran y
recibiran las mercancias, son algunas de las ventajas que trae consigo la utilizacién del
Suministro y que ya se lleva a cabo en la practica en nuestro pais, y de los Paises que lo
tienen reglamentado como Contrato Nominado, ademas es convenienle para los
empresarios, tener un ritmo de produccion adecuado a sus necesidades y no a las de otras
personas, esto le permite tener sus productos con una mejor calidad y a un mejor precio,
evitando preocuparse por cuesliones ajenas a precios y calidades de las mercancias
necesitadas, pues en ¢l Suministro sc sabe con anticipacion, que persona han de Suministrar

las mercancias, las calidades de estas y el precio que se debe de pagar por las mismas.

El Suministro le aporta a las Empresas, aquellos métodos logicos de produccion que
se necesitan para lograr sus objetivos comerciales, ademas de ayudar con Clausulas como
las de Exclusividad y de Preferencia, a tener la certeza de que persona o personas le
deberan de cumplir, entregar o recibir las mercancias solicitadas en el tiempo pactado,
trayendo como consecuencia, que pueda existir la seguridad juridica de saber con que o
con quienes se esta contratando y los alcances juridicos para ambas partes anle su posible
incumplimiento, siendo csta una ventaja importantc para la debida produccion de las
mercancias, y haccr quc los contratantes ascguren su medio de trabajo, pucs la clausula de

Exclusividad prceisa entre que partes se ha de llevar a cabo las obligaciones de hacer, dar y
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rectbir, v |2 Clausula de Preferencia dird quiencs tiencn derecho preferencial de conlinuar
realizando el suministro, cn virtud de haber dado debido cumplimiento a fas prestaciones en
tiempo y forma. ademas de que por la calidad de sus bienes o servicios aportados traduzca
para ambos contralantes beneficios reciprocos, lo antenior lo vemos tomando eon
consideracion la imporlancia juridica y practica que tiene en Paises como [alia, Espaiia, E!

Salvador. Colombia, entre otros.

Ademas de que en caso de que el Contrato de Suministro se encuentre regulado en
nuestra legistacién Comercial, permilird a los Contratantes, establecer normas juridicas que
regulen las obligaciones reciprocas que tienen tanto el Suministrador como et Suministrado,
al llevar a cabo el suministro en sus actividades y establecer penas y sancicnes ante el
incumplimiento que pudiera darse por alguno de ellos, tratando siempre de que la practica

de dicha figura juridica, lleve su finalidad con éxito.

Por cllo, la importancia Juridica de que el Suministro se encuentre regulado en
nuestra legislacion comercial, trasciende cn cl hecho de que en las practicas comerciales en
las cuales sc lieve a cabo dicha figura, cxista un marco Juridico pleno y capaz de regular
adccuadamentc la practica y desarrollo del Contrato de Suministro, regulando la
intervencion del Suministrador en cuanto a la entrega oportuna de los bicnes y Servicios
solicitados por el Suministrado y la entrega de la cantidad econdmica por éste ultimo como
contraprestacion, adecuando la legalidad de las subsecuentes entregas autdnomas, para
darle cabal cumplimiento a dicho Contrato, estableciendo penas y sanciones para el caso

del incumplimiento por alguna de las partes.

De igual forma, el sustentante cree que es mejor como propuesta, que el Contrato de
Suministro sea regulado Juridicamente en el Cédigo de Comercio que nos rige, en virtud de
que c! proponer una rcgulacién especial o un ordenamiento independiente como lo seria un
Reglamento o Decreto, traeria posiblemente como consecuencia, contradicciones
manifiestas en nuestra legislacion comercial, cosa que no nos beneficiaria, no obstante
hacer notar que el Cédigo de Comercio a pesar de sus notables atrasos legislativos, es el

medio o mecanismo juridico que regula las practicas comerciales en nuestro Pais, situacion




96

por la cual es mejor realizar una inicialiva de Ley para adicionar al Codigo de Comercio, a
regulacion especifica del Contrato de Suministro, haciendo una estructura especial e

indcpendiente para dicho Contrato.

De ahi que la propuesta e importancia Juridica de que se lleve a cabo la regulacion
del Conlrato de Suministro dentro de nuestra Legislacion Comercial, es para aportarlc a los
Contratantes que lleven a cabo en sus practicas al Contrato de Suministro seguridad, cerleza
y principalmente la confianza de poder llevar a cabo dichas Practicas comerciales bajo la
figura del Contrato de Suministro, con ia idea de que ante el incumplimiento o la cxigencia
de algun derecho, se pueda acudir ante la Autoridad Jurisdiccional, para dirimir dichas

Controversias y enmarcar juridicamente al Suministro dentro de 1a esfera de Derecho.

Por lo cual, ¢l hecho de que no se encuentre regulado en nuestra L egislacién el
Contrato de Suministro, deja a los Contratantes que lo llevan a cabo en la practica,
desprotegidos y sometidos a normas que mas se le apliquen sin respetar la esencia de dicha
figura contractual y que la misma por su importancia, merece una reglamentacion

independiente.
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53 “PROPUESTA PARA LA REGULACION ESPECIFICA DEL CONTRATO
DE SUMINISTRO"

Partiendo de que para el sustentante es necesario y adecuado regular juridicamente
al Conlrato de Suministro en nuestra legislacién comercial, por sus aportaciones practicas a
las Empresas. ademas de encontrarse enunciado como acto de comercio cn el Cadigo de
Comercio. en el aniculo 75 fraccion V, y de la importancia practica y juridica que lc
reconocen otros Paises, el suscrite realizard una propuesta especifica de los articulos y
demas disposiciones generales que deberan de contemplarse para realizar la regulacion

juridica del Contrato de Sumimistro ¢ nuestra Legislacién comercial.

Tomanda en consideracion y de referencia a las Legislaciones de Italia, Colombia y

El Salvador, se propone:

CODIGO DE COMERCIO

TITULO SEXTO

DE LA COMPRAVENTA Y PERMUTA MERCANTILES DE LA CESION DE
CREDITOS COMERCIALES, DE LA CONSIGNACION MERCANTIL Y DEL
SUMINISTRO DE BIENES Y SERVICIOS DE EMPRESAS.

TITULO V
DEL SUMINISTRO DE BIENES Y SERVICIOS DE EMPRESAS.

ARTICULO 395.- El Suministro es el Conirato por medio del cual una parte llamada
Suministrador, sc obliga a entregar de manera periodica o continua, bienes y servicios
propios de su giro comercial, a favor de oira parte llamado Suministrado, a cambio de una

cantidad economica.

ARTICULQO 396.- Son objeto del Contrato de Suministro, todos aquellos bienes y
servicios que sean determinadcs o determinables y ademas que se encuentren en el

Comercio.
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ARTICULO 397.- El Contrato de Suministro se perfecciona por el consentimiento de las
partes en cuanto a las prestaciones que se deban de entregar. el tiempo y lugar de entrepa y
el precio que se deba pagar por las mismas y debe de realizarse por escrito, sin lal

formalidad sera nulo.

ARTICULO 398.- La cantidad de los bienes o la frecuencia de los Servicios que debe de
dar y hacer el Suministrador, se haran en funcion de las necesidades del Suministrado,
quien debera de manifestarlo entre un minimo y un maximo de dichos bicnes v servicios

que necesitard en un ttempo determinado.

ARTICULO 399.- Cuando la cantidad de los bienes y/o la frecuencia de los Servicios que
necesite el Suministrado sea mayor a la previamente establecida, hard la solicitud
correspondiente al Suministrador por escrito, con una anticipacién minima, que permita al
Suministrador recibir dicha solicitud y cumplirla, debiendo pagar por tal excedente el
Suministrado el precio pactado para dicha ampliacion de los bienes y servicios objeto del

Suministro.

ARTICULO 400.- Son obligaciones del Suministrador, las siguientes:

[.- Entregar los bienes o prestar los Servicios que son objeto del Contrato de
Suministro, en ¢l tiempo y lugar pactado para ello.

[1.- Garantizar la calidad y cantidad de los bienes v servicios materia del Centrato de
Suministro.

1IL.- Transmitir la Propiedad de los Bienes objeto del Contrato de Suministro.

IV.- Responder de los vicios ocultos que tengan los bienes o servicios objeto del
Contrate de Suministro.

V.- Responder de la eviccion de los bienes materia del Contrato de Suministro.

VL.- A respetar el precio de los bienes y Servicios contratados.

VIL.- A rtespetar ¢l Pacto o Clausula de Exclusividad, y no efectuar Contrato de

Suministro con un tercero, en el mismo lugar que contrato con el Suministrado.
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ARTICULO 401.- Salvo pacto en contrario. los gastos de transportacion y entrega de los

bienes, corre por cuenta del Suministrador.

ARTICULO 402.- El precto de los bienes y Servicios objeto del Contrato de Suministro,
se estipulard previamente determinado por el Suministrador, y serd respetado durante la

vigencia del Contrato.

ARTICULO 403.- Son obligaciones del Suministrado, las siguientes:
I.- Recibir los hienes y servicios contratados en el tiempo y lugar pactado para ello.
[L.- Pagar cl precio pactado en el lugar y tiempo determinado para ello.
IIL.- A no recibir bienes y servicios de un tercero, que sean iguales a los contratados

con el Suministrador.

ARTICULO 404.- La entrega de los bienes o la prestacion de los Servicios, se pactaran
por las partes de manera periddica o continua, fijandose para lo primero un término
determinado pudiendo ser ocho, quince, veinte o treinta dias, segun las necesidades del
Suministrado; para el caso de que los bienes o servicios se deben de entregar de manera
continua, se deberan de realizar las entregas diarias para cumplir con las necesidades del

Suministrado.

ARTICULO 405.- Cuando se pacte entre las partes que las entregas de los bienes o
servicios sea periddica, el Suministrado debera de pagar el precio pactado, cuando se venza

el término convenido.

ARTICULO 406.- Cuando se pacte entre las partes que las entregas de los bienes o
servicios sea continua, el Suministrado debera de pagar el precio pactado, a la entrega de

los bienes o servicios convenidos.

ARTICULQ 407.- En el Contrato de Suministro, la entrega de los bienes y la prestacion
de los servicios siempre serd real, siendo esto la entrega matenal de dichos bienes y

Serviclos.
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ARTECULO 408.- El precio de los bicnes y Scrvicios objeto del Contrato de Suministro,
seran revisacdos v en su caso modificados a la terminacién de la vigencia del Contrato si
este no cxcede de scis meses, si excediere de dicho tiempo sera revisable cada apo,
estableciéndose que los posibles incrementos en el precio que tengan los bienes y servicios

en cada revision, no excedan del 10 % del valor de los mismos.

ARTICULO 409.- En caso de que las partes no hayan convenido el lugar de entrega de
las mercancias, bienes o servicios o en su caso el lugar de pago por dichos bienes y
servicios, se tendrd como domicilio para la entrega y el cobro de dichos bienes y servicios,

¢l domicilio del Suministrado.

ARTICULO 410.- En caso de incumplimiento por alguna de las partes en el Contrato de

Suministro, se resolvera en razén a las siguientes hipdtesis:

[.- Si el incumplimiento lo realiza el Suministrador en la entrega a tiempo de los
bienes y servicios, el Suministrado tiene derecho a que se le indemnice con el pago de una
cantidad igual a la que el tuviera que pagar por las mercancias no entregadas a tiempo, en
concepto de Daflos y perjuicios, independientemente de la entrega que deberd hacer el
Suministrador de los bienes y Servicios, siempre y cuando el incumplimiento fuere de
aquellos que no dieren lugar a la rescisiéon del Contrato como la mora en las entregas de los

bienes y servicios, o que los bienes y servicios presentaran defectos.

(L- Si incumplimiento lo realiza el Suministrado, no entregando la cantidad
economica paclada en tiempo y forma al Suministrador por la entrega de los biencs y
Servicios, el Suministrador tiene el derecho de que se le indemnice con el pago de la
cantidad que haya gastado por la transportacién dc 1os bienes o servicios que se debieron de
entregar, siempre y cuando el incumplimiento no impidiera que se continuara rcalizando en
lo futuro el Contrato de Suministro o fuere suficiente para demandar la Rescision, como en

los casos de mora en la entrega de |a cantidad econdmica.
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HL.- En los casos gue el incumplimiento que dieran al Contrato de Suministro
cualquiera de las partes que fuera bastante para pedir la rescisidn como la falta de entrega
oportuna dc los bicnes y servicios que hiciera ¢l Suministrador por mas de dos veces. o la
falta de entrega de la cantidad ccondmica que haga el Suministrado por mas de tres veces, o
el total incumplimiento a fo estipulado en las Clausulas del Contrato de Suministro por
cualquiera de las partes, dara lugar a que la parte quc no haya dado lugar al

incumplimiento, tenga la facuitad de demandar la Rescision del Contrato.

ARTICULO 411.- Los Contratantes podran pactar como Clausula de exclusividad, que el
Suministrado no pueda recibic mercancias, bienes o servicios, de los mismos que se
encuentra recibiendo del Suministrador y en et mismo lugar que ¢l Suministrador le hace
entrega.

Asi mismo, el Suminisirador queda obligado a no realizar entregas de los mismos
bienes y servicios y e¢n ¢l mismo lugar, que ha contraiado con el Suministrado durante la
vigencia del Contrato dc Suministro, ambas partes quedan obligados bajo pena de
Rescision ante el incumplimiento y del pago de dafios y perjuicios que le pudieran originar

4 su contraparte.

ARTICULO 412.- Para el caso de que una de las partes contratantes se encuentre
demandando a la otra, la rescistén del Contrato de Suministro, desde la interposicion de la
demanda, hasta la resolucién que en derecho proceda, el demandante quedara facultado por
la Ley y por excepcion al Contrato de Suministro a poder recibir bicnes y servicios de
cualquier tercero en el caso del Suministrado y a poder hacer entregas de bienes y servicios
a cualquier tercero en el caso del Suministrador, de las que por Ley se encuentran

impedidos.

ARTICULO 413.- La vigencia del Contrato dec Suministro, se determinard por las partes
contratantes, la cual no podra ser inferior a Seis meses, a falta de estipulacién del plazo de
vigencia del Contrato de Suministro, o una vez que haya terminado la vigencia del mismo,

st se contintian realizando las prestaciones objeto del Suministro, se tendra por tiempo

indeterminado.
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ARTICULO 414.- Para la terminacién de un Contrato de Suministro por tiempo
determinado, las partes por mutua acuerdo lo podran rcalizar en cualquier momento antes
del termino de la vigencia del Conrrato, en el caso de que el Contrato de Suministro sea por
tiempo indeterminado, las partes lo podran dar por terminado en cualquier momento previa

notificacidon judicialmenic a |la otra partc con una anticipacion de dos meses.

ARTICULO 415.- Los contratantes que hayan cumplido cabalmente el contrato de
Suministro, tendran derccho y sobre cualquier tercero, para ser preferidos para la
realizacion de un nucvo Contrato de Suministro, siempre y cuando la vigencia del Contrato
haya fenecido y no hayan incumplido en ninguna de las obligaciones adquiridas en el

Contrato de Suministro anterior.
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54 MODELO DEL CONTRATO DE SUMINISTRO”

El sustentante tomando en consideracion la practica forense rcalizada en varias
empresas que ulilizan al Suministro como técnica y modelo comercial, las Clausulas que
propuse anteriormente y ¢l Marco Juridico en el cual se encuentra enmarcado cl Contraio
de Suministro en los Codigos de Comercio de Paises como Italia, Colombia y El Salvador,

he decidido proponer el siguicnte MODELO DE CONTRATO DE SUMINISTRO:

CONTRATO DE SUMINISTRO QUE REALIZAN LA EMPRESA PLASTICOS Y
TAPAS DE MEXICO, S. A. A TRAVES DE SU REPRESENTANTE LEGAL
FILIBERTO GARCiA REYES COMO “SUMINISTRADOR” Y LA EMPRESA
MATERIALES DE LIMPIEZA S. A. POR CONDUCTO DE SU REPRESENTANTE.
LEGAL EUSTACIO QUINTEROS PENA, COMO “SUMINISTRADO”, A
QUIENES SE LE CONOCERA DE TAL FORMA Y CUANDO SE LES NOMBRE.
EN FORMA CONJUNTA COMO “LAS PARTES”, QUIENES DECLARAN EN
TERMINOS DE LAS SIGUIENTES:

DECLARACIONES.
DECLARA EL SUMINISTRADOR.

A).-Ser una Empresa Mexicana, con Personalidad Juridica y Patrimonio propio, reconocida
legal y debidamente, constituida en la Repiiblica Mexicana conforme a las Leyes que nigen
el Comercio en México, con domicilio en Calle dc las Animas # 253, Colonia Petrolera,
Municipio de Tampico, Tamaulipas.

B).- Que su objeto comercial, lo es la fabricacién, produccion y comercializacion de
taparoscas, envases, hermelapas, etiquetas, sellos y demés productos de empaques.

DECLARA EL SUMINISTRADO

A).- Ser una Empresa Mexicana, con Personalidad Juridica y Patrimonio propio, reconocida
legal y debidamente, constituida en la Reptblica Mexicana conforme a las Leyes que rigen
el Comercio en México, con domicilio cn Calle Rio de la Magdalena # 33, Colenia Lomas
del Bosque Tepeyac, Delegacién Cuashtémoc, Distrito Federal.

B).- Que su objeto comercial, lo es la fabricacién y produccién de materiales y productos
para limpieza.

C).- Que necesita de las materias primas, biencs y servicios del Suministrador, para lograr
su produccion previamente determinada.
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DECLARAN LAS PARTES,

A).- Que ambas partes ticnen la capacidad legal y la personalhidad para obligarse y que es su
voluntad realizar ¢l presente Contrato de Suministro, sometiendo su voluntad a las
sigulentes:

CLAUSULAS.

PRIMERA. .- Que el objeto del presente Contrato de Suministro, lo es la entrega periddica
que debera de realizar El “SUMINISTRADOR”, de los bienes propios de su objcio
comercial como lo son: hermelapas, taparoscas, botetlas de plastico, empaques, tapas,
etiquetas, sellos y emblemas, asi como los Servicios de transportacion y entrega favor del
“SUMINISTRADOR™ quien debera de pagar a cambio de una cantidad econdmica, como
contraprestacion dec la cntrega de los bienes y servicios, la cual se estipulard en diversa
clausula.

SEGUNDA.- El “SUMINISTRADOR”, se obliga a entregar semanalmente la cantidad de
10,000 (Diez Mil) hermetapas, taparoscas, botellas de plastico, empaques, lapas, etiguelas,
sellos y emblemas, a ¢l “SUMINISTRADO”, en su domicilio descrito en la Declaracién A,
comprometiéndose ademas a realizar la transporlacién y entrega de dichos bienes en el
tiempo establecido para ello, debiendo de entregar mensualmente la cantidad de 40,000
hermetapas, taparoscas, botellas dc plastico, empaques, tapas, etiquetas, sellos y emblemas,
cantidad necesaria que manifiesta el “SUMINISTRADO" para sus fines comerciales.

TERCERA.- Se acuerda entrc “LAS PARTES”, la cantidad de $ 150,000 (Ciento
Cincuenta Mil Pesos 00/100 M. N.) pesos mensuales, que deberd de pagar el
“SUMINISTRADQ” a favor del “SUMINISTRADOR?”, por la entrega de dichos biencs y
la realizacion de los Servicios rcalizados, misma cantidad que debera de entregarse los dias
30 de cada mes al “SUMINISTRADOR”, en el domicilio del “SUMINISTRADO™.

CUARTA.- Para el caso de que el “SUMINISTRADO” necesite la entrega de una cantidad
adicional de les bienes pactados en la Clausula SEGUNDA, tendrd que notificarle
previamente y con una anticipacidn de Siete dias a el “SUMINISTRADOR?”, en la cual le
haga saber la cantidad que se necesita de forma adicional a la pactada antcriormente, asi
como el precio que pagara por dicha adicién de bienes necesarios, para efecto de que el
“SUMINISTRADOR™ pueda contestar favorablemente cn cuanio a la entrega y en su caso
la aceptacion o modificacion del precio convenido para dicha adicién.

QUINTA.- Las *PARTES" acuerdan que el precio de los Bienes y Servicios pactados en la
Clausula TERCERA que el “SUMINISTRADO” debera de pagar el
“SUMINISTRADQOR™ de manera mensual, sera revisado y en su caso modificado cada
Ano.
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SEXTA.- La vigencia del Presente Contrato de Suministro de Bienes y Servicios, serd por
el término de TRES ANOS, que iniciaran desde el dia de la firma dei presente Contrato que
sera del dia 1 de Noviembre de 2002 v finalizara su vigencia cl dia 2 de Noviembre de
2005.

SEPTIMA.- Para el caso de incumplimicnto por parte del “SUMINISTRADOR™ de
entregar a tiempo y en el lugar pactado, los bienes materia del presente Contrato de
Suministro, las “PARTES" convienen en pactar como Pena Convencional, {a cantidad de
$ 10,000 (Diez Mil Pesos 00/100 M. Npesos, que deberi de pagar el
“SUMINISTRADOR™, a el "SUMINISTRADO” en caso de que caiga en mora la entrega
de las prestaciones a que se obligo o que no las entregue en la forma y modo convenido,
siempre y cuando solamente incumpla el “SUMINISTRADOR” en haber entregado de
manera tardia los bienes o servicios y no sea una causa sulicicnte para la rescision del
Contrato, independientementc de la cantidad pactada como Pena convencional el
“SUMINISTRADOR™ queda obligado a entregar los bienes a que se obligé en la Clausula
SEGUNDA.

OCTAVA.- Para ¢l caso de incumplimiento por parte del “SUMINISTRADO” en ia
entrega de la cantidad convenida en la Cliusula TERCERA, en la forma y liempo
cstablecida, las “PARTES" convienen en pactar como Pena Convencional, la cantidad de
$ 10,000 (Diez Mil Pesos 00/100 M. N) pesos, que deberd de pagar el
“SUMINISTRADO”, a el “SUMINISTRADOR” en caso de que caiga en mora la entrega
de la cantidad econémica a que se obligo o que no las entregue en la forma y modo
convenido, siempre y cuando solamente incumpla el “SUMINISTRADO” en haber
entregado de manera tardia {a cantidad e condémica yno sea una causa suficiente para la
rescisién del Contrato, mdependientemente de la cantidad pactada como Pena convencional
el “SUMINISTRADO” queda obligado a entregar la cantidad ccondmica a que se obligé en
la Clausula TERCERA.

NOVENA.- Para el caso de que cxista un incumplimicnto reiterado por cualquiera de las
“PARTES" a las obligaciones que se estipulan en el presente Contrato de Seministro o que
del mismo incumplimiento se derive ia imposibilidad de continuar realizando de manera
efectiva e idénea el Contrato de Suministro, dard facultad a la parte que no dio lugar al
incumplimiento, a demandar la Rescision del Contrato por causas imputables a la
contrapartc, estahleciéndose como causales de Rescision las siguientes:

.- Que el “SUMINISTRADO" viole la Clausula de Exclusividad y reciba de un
tercero o de cualquier tercero, mercancias, bienes y servicios iguales o similares a los
contratados con el “SUMINISTRADOR” durante la vigencia dcl presente Contrato de
Suministro y en el mismo lugar dei contratado con el “SUMINISTRADOR”.

2.- Que el “SUMINISTRADO”, incumpta en mas de tres ocasiones de la entrega
puntual y de la {forma convenida en la Clausula TERCERA, de la cantidad econdmica que
como contraprestacion debe de pagar a favor del “SUMINISTRADOR”.
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3.- Que el "SUMINISTRADOR™ viole la Cliusula de Exclusividad y realice
entregas periodica o continuas de los bienes propios de su giro comercial a un tercera o
cualquier tercero, iguales o similares a los contratados con el “SUMINISTRADO™ durante
la vigencia del presente Contrato de Sumtnistro y en el mismo lugar de la entrega de los
bienes v servicios.

4.- Que el "SUMINISTRADOR”, incumpla en mas de tres ocasiones de la entrega
puntual y de la forma convenida en la Cliusula SEGUNDA, de los biencs y de la
prestacion de los servicios que debe de realizar de manera pericdica a favor del
“SUMINISTRADOQ" y que hagan imposible la normal practica del Contrato de Suministro.

DECIMA.- Las “PARTES™ convienen en celebrar como Clausula de Exclusividad, la
obligacién para que el “SUMINISTRADO” se abstenga de obiener, recibir y de ser
surtunistrado de bienes y servicios tguales a los proporcionados y contratados en el presente
Contrato de Suministro, que le realiza el “SUMINISTRADOR™, asi como de recibirlos o de
ser Suministrado en el mismo lugar en que se encuentre recibiendo los bienes y servicios
por medio del “SUMINISTRADOR"™.

De igual forma, mediante la presente Clausula de Exclusividad, el
“SUMINISTRADOR™ se obliga a abstenerse de realizar entregas periédicas y continuas de
los bienes objeto de su giro comercial a favor de un tercero, en el mismo lugar que el
contratado en el presentc Contrato de Suministro con el “SUMINISTRADO”.

DECIMA PRIMERA.- Las “PARTES"” convienen, que en el caso de que uno de los
contratantes demande ante la Autoridad Judicial, la Rescisién del presente Contrato de
Suministro basada en una de las Causales previamente determinadas en la Cliusula
NOVENA, aquella parte que no haya dado causa para la rescision, tendra la facultad de
dejar si efecto lo pactado en la Cliusula DECIMA, pudiendo para el caso del
“SUMINISTRADO” obtener, recibir y ser suministrado por cualquier tercero, de los bienes
y servicios que contrato con el “SUMINISTRADOR” sin responsabilidad aiguna, desde la
presentacion de la demanda, hasta la resolucién que en dereche proceda.

De igual forma, si el que interpusiere la demanda fuera el “SUMINISTRADOR”,
este padrd realizar entregas peniddicas y continuas de los bienes y servicios objeto de su fin-
comercial, en la misma Area o lugar que el contratado con el “SUMINISTRADO" sin
responsabilidad a lguna, desde la presentacion de la demanda, hasta la resolucion que en
derecho proceda.

DECIMA SEGUNDA.- Las “PARTES” convienen, que aquél contratante que incurra en
alguna de las causales de Rescision convenidas cn la Clausula NOVENA, se hara acreedor
a una Pena Coavencional por la canndad de $ 200,000 (Dus Cieatos Mil Pesos 00/100 M.
N.) que deberd de pagar a favor de la parte que no haya dado causa a la Rescisidn, dentro
del 1érmino de 30 Dias, previa declaracion Judicial de incumplimiento bastante para la
Rescision de! Contrato de Suministro.
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DECIMA TERCERA.- Para el caso de que las “PARTES” hayan dado debido
cumplimiento a las obligaciones a las que se sometieron en el presente Contrato de
Suministro tienen el derecho de ser Preferidos antes que cualquier tercero. para la
realizacion de un nuevo Contrate de Suministro.

DECIMA CUARTA.- Para la debida interpretacion y cumplimiento del presente contrato,
las partes sefalan que se somelen expresamente a las Leyes y Tribunales competentes de la
Ciudad de México, Distrito Federal, renunciando a cualquier otra que por su domicilio
prescnic o futuro le pudiese corresponder.

DECIMA QUINTA.- Las “"PARTES" declaran que el presente Contrato se realizd bajo su
plena voluntad, en ¢l cual no existe dolo, mala fe, error, violencia ni cualquier otro vicio.

EL cual se firma en la Ciudad de México Distrito Federal, a Primero de Noviembre de Dos

Mil Dos.

“SUMINISTRADOR”
PLASTICOS Y TAPAS DE MEXICO, S. A.

SR. FILIBERTO GARCIiA REYES
REPRESENTANTE LEGAL

“SUMINISTRADO”
MATERIALES DE LIMPIEZA S. A.

SR. EUSTACIO QUINTEROS PENA.
REPRESENTANTE LEGAL
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CONCLUSIONES DEL CAPITULO 5 “LA IMPORTANCIA JURIDICA DE
REGULAR COMO CONTRATO NOMINADO AL SUMINISTRO EN LA
LEGISLACION MEXICANA"

1.- Gracias a las Practicas forenses rcalizadas en diversas empresas, comprobé
fehacientemente que muchas de las empresas llevan a cabo el Suministro de Bienes y
Servicios como medio de produccién, pero por no encontrarse debidamente reglamentado
en nuestro Codigo de Comercio el Contrato de Suministro, los Empresarios lo llevan a la
practica mediante varias compraventas, restandole importancia y autonomia a dicha figura

juridica.

2.- El Suministro de bienes y servicios le aporta a las Empresas que lo llevan a cabo,
muchas ventajas en su produccion, en virtnd de que le aporta las técnicas o los mélodos
necesarios para saber con certeza que personas le deben de entregar los bienes y scrvicios,
que cantidad ha de recibir y sobre todo en que tiempo lo ha de recibir, situacién gue trac
como consecuencia, ahorro para las empresas en gastos de produccion como en el de
almaccnamiento de los bienes que le sirven para su produccion y los cuales se pueden
deteriorar o perder cn ¢l almacén, de igual forma le ahorran dinero en mano de obra y de

tiempo en la produccion.

3.- El Suministro de bienes y servicios lrae como caracteristica la forma ordenada de
la produccidn para las empresas, en virtud de aportar garantia de efectividad en las entregas

de los bienes y servicios para que sean utilizados en el momento oportuno.

4.- La necesidad que tienen las empresas de contar con mejores mccanismos
practicos para desarroliar su produccion, nos obliga a tener en consideracion que el
Suministre de bienes y Servicios, es importante que se encuentre regulado en nuestra
Legislacion Comercial, pues es una figura que trae consigo muchas ventajas para los
contratantes, pues les ofrece planear su produccién, elegir a tiempo cuanto se ha de

producir, ademas de tener la certeza de que persona ha de Suministrar dichos bienes.
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3.- La convenicncia de regular juridicamente al Contrato de Suministro, s¢ da en
virtud de que esta figura juridica, necesita encontrarse legalmente reglamentada en nucstra
Legislacion comercial, para ademas de brindarle todas las ventajas practicas al contratanic,
también ofrecerle la garantia de que dicho Contrato se levara a cabo de la Mejor manera,
sancionando en su caso el incumplimicnto del mismo, estableciéndole una sancion a la
parte que incumpliere, por lo que, estableciendo un marco juridico aplicable al Contrato de
Sumunistro, los empresarios que lo llevan a la practica y los que lo levardn a la practica,
tendran certeza de que las partes han de cumplir sus disposiciones, agilidad en sus practicas
comerciales sin tener que realizar un sin ndmero de contratos y ademds la seguridad de que

las empresas participantes entregaran productos de mejor calidad.

6.- La necesidad y Conveniencia de Regular Juridicamente al Contrato de
Suministro, se refleja en aportarle a los empresarios modelos y regulaciones concretas de
los Suministro de Bienes y Servicios, evitindoles tener que refugiarse en figuras
contractuales distintas a las del Suministro, en donde muchas veces resultan ineficaces a las
practicas celebradas por los Contratantes; de ahi que el que el Suministro de bienes y
Servicios se encucntre regulado en nuestro Cédigo de Comercio traerd nuevas y mejores
técnicas de Produccién para los empresarios, con la ccrteza de que sus derechos y

obligaciones seran respetados por las partes.
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“CONCLUSIONES GENERALES”

I.- La ligura de! Suministro, data del antiguo Derecho Romano v su desarrollo en la
Edad Media, su utilidad se daba en el campo del Derecho Piblico, con el fin de asegurar la
provisién de viveres, armas y utensilios a los ejércitos o para la ejecucion de las obras

plblicas.

2.- las Legislaciones anteriorcs a 1942 tipificaban al Suministro como una
modalidad del Contrato de Compravenia y es hasta este afio, que el Codigo Civil ltaliano lo

rcconoce y le da autonomia.

3.- El Suministro es el acto por medio del cual una persona llamada Suministrante o
Suministrador, se obliga mediante un precio, a realizar a favor de otra llamada

Suministrado, prestaciones periédicas o continuas de bienes o servicios.

4.- La tmportancia Econdmica del Suministro se refleja en la utilidad y neccsidad
que le dan las empresas, obteniendo mejores mecanismos para proveer una mejor
produccion, cn donde se establece Seguridad Juridica, agilidad en las praclicas comerciales,
certeza de las personas y prestaciones que han de intervenir y principalmente reducir costos
de materias primas, mano de obra y tiempo en la produccion, al saber las partes, que
persona ha de realizar la entrega de los hienes y servicios, en que cantidad y calidad y

cuando se ha de llevar a cabo.

S.- El "Just in Time”, se define actualmente como un sistema de manufacturacién
donde todas las actividades se desarrollan de manera ordenada, pensada y ejecutada en cl
tiempo idéneo, por lo que el JIT y el Suministro son mecanismos que auxilian a los
empresarios a contar con mejores y eficaces métodos de produccion, para saber que se ha

de producir, cuanto se ha de producir y cuando se va a producir.
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6.- En Méxice, la figura del Suministro es un mecanismo sin observancia ni
trascendencia legal. pues mientras se fleva a cabo con mucha frecuencia, la Ley no le ha
dado la importancia v trascendencia equiparandolo con el Contrato de Compraventa,

obscrvandose que el Sumimstro es una figura importante en la Economia de los Paiscs.

7.- La Globalizacion Econoémica al igual que el Suministro de bienes y servicios,
permite que las empresas puedan llevar sus productos mds alla de sus fronteras, alentando a

la competitividad y crecimiento cconémico.

8.- El Contrato de Suministro debido a su importancia prictica, se encuentra
legislado en los Codigos Civil de Italia de 1942, de Comercio de el Salvador de 1970 y el
Codigo de Comercio de Colombia de 1971, entre otros, los cuales le han dado autonomia a
dicha figura contractual, estableciendo su marco legal en donde se norman las relaciones

comerciales en donde se lleva a cabo el Suministro.

9.- El Cadigo Civil de Italia de 1942, es el primer Codigo que le da autonomia al
Contrato de Suministro, aunque a diferencia de los Codigos de Comercio de Colombia y de
el Salvador, el Cédigo Civil Italiano solamente se refiere al Suministro de Cosas y no de

Servicios, los cuales son regidos por ¢l Contrato llamado de Appalto.

10.- El Suministro lambién se realiza entre empresas de distintos paises o las
llamadas transnacionales, las cuales pueden llegar a pactar Clausulas de Derecho
Internacional. estableciendo que sea un Pais distinto el que sancione el debido

cumnplimiento o incumplimiento de lo pactado en el Contrato de Suministro.

11.- De igual forma los Paises o las organizaciones reconocidas por el Derecho
Internacional, realizan Suministros de Bienes y Servicios, con cl objeto de comercializar
sus productos, con el ayudar a otras naciones o simplemente de Intercambios tecnolégicos,
educativos, cientificos o dc cualquier indole y esto lo realiza a través de los llamados

Tratados Intcrnacionales.
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12.- El Suministro no se encuentra reglamentado en nuestra Legislacion Comercial,
smo Gmcamente mencionado en algunas Leyes como la Ley Federal de Proteccion al
Consumdor, la Ley Federal del Servicio Publico de Encrgia Eléctrica, entre otras, ademas
de que sc encuentra mencionado cn el articulo 75 fraccion V del Codigo de Comercio,

situacion por la cual € Suministro ¢s un Contrato Atipico.

13.- El Suministro de bienes y Scrvicios es considerado como un Acto de Comercio,

en virtud que su objeto es preponderantemente de de caricter Mercantil.

14.- Debido a que el Suministro, tiene como finalidad gue el Suministrador haga la
entrega periddica o continua de bienes o servicios y que el Suministrado ademas de recibir
dichos bienes o servicios, enlregue una cantidad econdmica como contraprestacion,
decimos que el Sumimistro es un Acto Juridico en dondc ambas partes tienen el

consentimiento de crear derechos y obligaciones.

15.- Como el Suministro lleva en si, ¢l objeto de crear derechos y obligaciones
decimos que dicha figura es un Contrato, pues las partes someten su voluntad para

obligarse y llevar a cabo las estipulaciones entre si y por ende el objeto del Suministro.

16.- Los elementos del Contrato de Suministro se resumen en Elementos de
Existencia y de Validez, los primeros se refieren al consentimiento y el objeto que son
aquellos elementos sin los cuales podria existir en la vida juridica el Contrato de
Suministro, por otro lado los elementos de Validez, los cuales son: La Capacidad de las
Partes contratantes, Ausencias de Vicios en el consentimiento, la Forma y la licitud dcl
Objeto materia det Contrato de Suministro, siendo estos elementos sin los cuales los efectos
juridicos del Contrato de Suministro no pueden surtir sus efectos juridicos de la manera

deseada por los contratantes.
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17.- De la Clasificacion del Contrato de Suministro observamos que es un Contrato:
Atipico, Bilateral. Oneroso, Conmuralivo y en otras ocasiones Aleatorio. Principal, de
Tracto Sucesivo, Preponderantemente Mercantil y en ocasiones cuando lo Hevan a cabo
dependencias del Estado es Administrativo, Traslativo de Dominio y de Uso, Clasificacion

ue distinguc plenamente a dicho Conlrato en base a sus caracteristicas
q g

18.- Por sus caracteristicas el Conlralo de Suministro sc diferencia plenamente de
diversas figuras contractuales como el Arrendamiento, el Comodato, la Prestacion de
Servicios Profesionales y en especial del Contrato de Compraventa en virtud de ser un
Contrato cn donde se puede transmitir el dominio y el uso de las Cosas, bienes o servicios
objeto de dicho Contrato, en cambio en la compraventa, la entrega del bien y del precio es
un elemento primordial en donde se verifica la traslacién de deminio, otra caracteristica que
diferencia al Contrato de Suministro del Contrato de Compraventa, es que en el Suministro
se verifican prestaciones autonomas ¢ individuales las cuales realiza ¢l Suministrante como
objeto del Suministro, y en cambio en la Compraventa se limita a la entrega del bicn y el
precio materia de la compraventa. La Compraventa es Instantinea pudiendo ser realizada
en pagos parciales, como el caso dc la Compraventa de Reserva de Dominio pero el fin u
objeto se limita a un momento ¢l pago del precio y la entrega de la cosa que sc pacten en la
compraventa, mientras que en el Contrato de Suministro, se verifican prestaciones
multiples que se verifican en el tiempo hablando de las prestaciones que debe de entregar el
Suministrador cuantas veces sea necesario y se haya pactado en relacién a las necesidades
del Suministrado, dando la caracteristica de Tracto Sucesivo al Suministro. En la
Compravenia se pueden entregar los biencs o mercancias materia de dicho contrato de
manera Juridica o material, mientras que en ¢l Suministro como caracteristica es primordial
entregar el bien puesto que de ¢llo prevalece su perfeccionamiento o funcionamiento., por

lo que siempre hablaremos de una entrega real de los bienes y servicios.

19.-  En México, ¢l Contrato de Suministro se lleva a la practica con mucha
frecuencia y en muchas de las Empresas que son competitivamente importanies en nuestro
Pais como Coca Cola, Cerveceria Cuauhtémoc Moctezuma, Pepsi Company, Rimbo, Grupo

Modelo, entre otros ademas de comercios, Hoteles, Hospitales y demas Empresas.
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20.- Ln los Paises que llevan en su Legislacion al Contrato de Suminisiro como
Contrato Nommado, como ltalia, Colombia y El Salvador, la importancia economica quc
relleya diche contrato ¢s notable cn hase a que muchas empresas lo Hevan a cabo como
medio eficaz para cumplir con su fin comercial, demostrando su trascendencia no solo

tegal, sino cconomico.

21.- Las Empresas que llevan a cabo el Suministro como método o técnica de
Produccion y comercializacion de sus bienes vy servicios, llevan como bencficios ahorros en
gastos de produccion, de mano de obra y evitan costos de almacenamiento y de perdidas de
mercancias, en virtud de que permite saber que persona ha de realizar cl suministro, en que
tiempo y en que lugar sc ha de entregar los bienes y servicios objeto del Contrato de

Suministro.

22.- El Suministro de bienes y servicios Liene como caracteristica la forma ordenada
de la produccion para las empresas, en virtud de aportar garantia de efectividad en las

entregas de los bienes y servicios para que sean utilizados en el momento oportuno.

23.- La necesidad que tienen las empresas de contar con mejores mccanismos
pricticos para desarrollar su produccién, nos obliga a tener en consideracién que el
Suministro de bienes y Servicios, es importante que se encuentrc regulado en nuestra
Legislacion Comercial, pues es una figura que trae consigo muchas ventajas para los
contratantes, pues les ofrece planear su produccion, elegir a tiempo cuanto se ha de

producir, ademas de tener la certeza de que persona ha de Suministrar dichos bienes,

24.- La conveniencia de regular juridicamente al Contrato de Suministro, se da en
virtud dc que esta figura juridica, necesita cncontrarse legalmente reglamentada en nuestra
Legislacion comercial, para ademas de brindarle todas las ventajas practicas al contratante,
también ofrecerle la garantia de que dicho Contrato se llevara a cabo de la mejor manera,
sancionando en su caso ¢l incumplimiento del mismo, estableciéndole una sancion a la
parte que incumpliere, por lo que, estableciendo un marco juridico aplicable al Contrato de

Suministro, los cmpresarios que lo llevan a la practica y los que lo llevaran a la practica,
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tendran certeza de que las partes han de cumplir sus disposiciones, agilidad cn sus practicas
comercialcs sin tener que realizar un sin nimero de contratos y ademas la seguridad de que

las empresas participantes entresaran productos de mejor catidad.

25.- La neccsidad y Conveniencia de Regular Juridicamente al Contrato de
Suministro, se refleja en aportarle a los empresarios modclos y regulaciones concretas dc
los Surministro de Bienes y Servicios, evitandoles tener que refugiarse en figuras
contractuales distintas a las del Suministro, en donde muchas veces resultan ineficaces a las
practicas celebradas por los Contratantes; de ahi que el que el Suministro de bienes y
Servicios se encuentre regulado en nuestro Codigo de Comercio tracrd nuevas y mejores
técnicas de Produccion para los empresarios, con la certeza de que sus derechos y

obligaciones serin respetados por las partes.

26.- La umportancia Econdmica de regular juridicamente al Contrato de Suministro
en nuestra Legislacion Comercial, se desprende del hecho, de que en nuestro Pais se ileva a
cabo de manera constante y es utilizado por muchas de las empresas que econdmica y
comercialmente son importantes y competitivas no sélo nacional sino internacionalmente,
ademas de tomar en consideracién que en varios Estados como Italia, Espaiia, El Salvador,
Colombia entre otros que si tienen contemplado en sus Legislaciones al Contrato de
Suministro, son importantes para sus practicas comerciales demostrando la importancia y
(rascendencia de dicho contrato ademas de su autonomia, la cual le aportaria a nuestro Pais
y las empresas nacionales, estratcgias y métodos para mejorar su produccidn y la
comerciahizacion de sus bienes y servicios, trayendo como consecuencia un crecimiento

economico y un marco legal adecuado, para vigilar el debido cumplimiento de dicha figura

contractual.
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