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"Cuando el hombre adquiric bienes,
no para consumirlos,
sine para cambiarlos por otros,

realizd el comercio, en sentido moderno. "

Radl Cervantes Ahumada
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INTRODUCCION

El presente tema ha sido desarrollado para exponer la
problemética que tanto importadores como cxportadores padecen, al
firmar un contrato internacional, csto debido a la apertur'x comercial que

a ultimas fechas se ha incrementado en nuestro pzus.A :

Son diversos los trdmites y requisitos que deben cubrirse por los
importadores y exportadores’ para llevar a cabo sus operaciones de
comercio, aunado a la multiplicidad de disposicidncs aplicables de
caricter nacional, que deben tomarse en cuenta cuando se realizan las
negociaciones de caracter internacional, sin dejar de lado los convenios,

tratados internacionales, asi como reglas internacionales.

El t6pico principal de la presente tesis se refiere a las implicaciones
que tiene ¢l contrato de compraventa internacional de mercaderias en los
diferentes Ambitos de su desarrollo. Para cllo sc ha realizado un analisis
minucioso dc las caracteristicas y requisitos que deben cubrirse, para

llevar a buen termino el contrato.

Es conveniente sciialar la impo'rtémcia'”'quc‘ gcncra.' el contrato dc

compmvcnla, por ser el lnstrum'nto uridico’ mas uullzado para

transmitir la propledad toda vez:que otorga la certeza Jundlca que las

partes rcquxcren enla cclcbracxon dc sus’ ncgocnacnoncs. N
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Este analisis inicia con una breve exposicion del contrato de
compraventa, ubicado dentro de ‘la- doctrina mexicana, revisando
aspectos que constituyen al contrato, como el acercamiento a-una
definicion, la determinaciéon de clementos personales v esenciales que lo
conforman, asi como la capacidad juridica que las partes deben tener
para poder intervenir en su celebracién, haciendo énfasis en la clara

distincién que surge entre compraventa civil y mercantil.

- El contrato de compraventa internacional de mercaderias mancja -

-~ dos particularidades; primero como su nombre lo indica de tener cardcter
internacional, por realizarse entre personas que tengan su establecimiento

" en diferentes paises, sin quec necesariamente las partes secan de-diferente
nacionalidad; y segundo de ecncontrarse limitado a transmitir -
mercaderias, entendidas como aquello que puede. ser objeto de la

compraventa.

En la actualidad ¢l comercio internacional tiene gran auge en
todas las naciones; debido a la'preponderan‘cia de las negociaciones de
tipo comercial que los estados realizan entre si, por la existencia de
nuevas formas de comunicacién, la _ékpansién del comercio exterior, asi

como la intervencién de diversos organismos juridicos internacionales.

Razén por la cual, en diversas ocasiones se ha buscado una forma
de dar certeza juridica a estas actividades comerciales, por medio de la

unificacién del derecho,. que le -otorgue a las. partes -las - mismas
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prcrrogauvas y quc pcrmlla el cumpllmlento dc lo p'lctado cn las

conlralacxoncs.

Para cllo sc mlcgra un cstudlo dc los antcccdcmcs d(_ Ia

cmnal dc mcrcancms, asf” como

'umﬁcacxon dcl dcrccho, hasta concluxr con cl traba_]o rcallzado por la

,Comxsnon de: Nacxoncs Umdas para el Derecho Mercanul Internamonal

! cs ‘decir, Vla claboraclon ‘de la Convcnc10n dc las Nacnoncs Umdas sobrc

los Contralos dc Compravcma Inlcmnmonal dc Mercadcn'ls.

Dxcha Convcncnon rcgula dclermmadas cucsuones sobre el
contr'uo de compraventa internacional de mcrcaderlas, es mdlscuublc la
"trasccndcncm juridica que muestra, debido a los mnumcrables conllalos '
o de compravcnla de mercaderias que celebran alrcdcdor del mundo, quc '

“sirve de base para la formacidn de los mismos.

El Contrato de Compraventa Inlernacxonal de Mercadcnas es una
herramienta atil para responder a las nccesxdadcs de mlemacxonalxzar las

opcr'xcnones comerciales de las cmpresas.

No obstante que ¢l comercio inlcrnacionzﬂ se concreta a través del
intercambio de comunicaciones, sefialamiento. de - ‘productos, la
determinacién de precio, la fijacion del lug;ir de entrega, estos clementos
en diversas ocasiones resultan insuficientes, creando - conflictos, y

obteniendo soluciones que en determinados casos son totalmente injustas.
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Motivo por cl cuyal, sc desarrolla un aparladd para determinar cada
uno de los puntos que debe cubrir todo - contrato de compraventa, -
aspeclos que deben pcherSc ‘dc maﬁér’a‘sﬁbstahcial, que le permita a las
partes garamizz_i'r cl'cumb!imicnto,de sus obiigaciohcs.

Tomahdo.én’ vébnsidcréuy:ién,,quc la compraventa se perfecciona en
¢l momento. en que uno dcf"rlovs" contratantes sc¢ obliga transferir la
propicdad de _unzi‘cosa o ‘dc un'dérecho‘ y ¢l otro a su vez a pagar por cllo
un prcéio cicrld‘y en dih'éfo; no se requicre de formalizacién por escrito,
sin cmbargo da una rﬁziybr ccrgcia Jjuridica a los contratantes realizarlo

de esa forma.

No cxiste disposiciéon alguna quec determine con exactitud los
clementos que debe contener, esto- es debido a que cada caso cs
particular, por lo que ¢l contrato es diferente y debe establecerse lo que
mis convenga a las partes, siempre que se haga de forma clara, y se
realice la descripcion precisa de cada cldusula, para que de mayor certeza

Jjuridica y sec impidan posteriores conflictos entre las partes contratantes.

Es pertinente sefialar que las operaciones de comercio
internacional constituyen la base, que obliga al comprador y al vendedor

~a cumplir con las estipulaciones previstas en el propio instrumento,
P

Como sc acordd antes, los establecimientos se encuentran .en
distintos paises, por lo que las normas legales que regirin ¢l cumplimiento

y ejecucidn del contrato, necesariamente tendrdn que ser mds complejas
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que las aplicadas en un contrato doméstico, cn dénde solo s¢ toma en

cuenta la legislacién nacional.

Se dcbe considerar que para trasladar las mercancn’as, es nccesario
contratar otros servicios ‘por ejemplo compaﬁfas transpormtas,‘
ascguradoras y agentes aduanalcs, lo que lmphca la cclebracxon dc otros
contralos, mismos quc no se desarrollan’ por no scr el ob_]clo de la
presente investigacién, -limitindome " a - sefialar ‘Io S elemcnlos que'

conforman la compraventa de mercaderias.

El problemav de las c‘mp‘rcsas pequeiias, se origina ciando
cmpiczan exportar prbduclos sin conocer y comprender cl conjunto de
dlsposxcnoncs legales que se deben aplicar, ni el alcance y contenido de los
diversos contratos que se efectiian, que les permite advertir problcmas

“juridicos en dichas operaciones.

Considerando que en México son pocos los importadores y
exportadores que utilizan los servicios de un abogado especialista en la
materia, que les indique cudles son las cldusulas que debe incluir en sus
contratos, asi como el alcance y significado de las mismas. Ademis no se
ticnen dichas ventajas, ya que son pocos los abogados especialistas en esta
rama del derecho y contadas las universidades en las que se puede

estudiar esta asignatura.

Causa quc nos compele a precisar el conjunto de disposiciones

legales que deben ser aplicadas, para mantenerse al corrente en los
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ordcnamxcntos lcgalcs wgcntcs quc rcgulan ¢l comercio internacional,

tanto cl ordcn nac10nal como. en cl cvtcnor

cs ncc sano '1punlar la’ conveniencia de prever cada

s adaplad'xs al caso en concreto, lo que permitira

que el contralo cumpln h funcién para lo cual fue celebrado, pero

i tamblen debc tcncr e cn cucnta el'surgimiento de conflictos, para lo cual

s nccesano I'Jar los clcmcntos nccesarios para resolver los problemas que
se planu.an cn la, cclebracién de un contrato de compraventa

xntcrnacnonal,dc mercaderias.



CAPITULO 1.

ASPECTOS GENERALES

SUMARIO: 1. 1.- Definicién de Contrato. 1. 2.- Concepto de Contrato de
Compraventa, 1. 3.- Contrato de Compraventa Civil. 1. 4.- Contrato de
Compraventa Mercantil. 1. 5.- Naturaleza Juridica de los Contratos. 1. 6.-
Elementos Personales. 1. 7.- Elementos Esenciales. 1, 8.- Capacidad Juridica de
las Partes. 1, 9.- Contenido del Contrato. 1. 10.- Compraventa de Mercaderias

en ¢l Derecho Interno.

1. 1. DErFINICION DE CONTRATO

El contrato se considera como una institucién juridica que rebasa
los” limites. del ambito civil, es decir, ¢l contrato no sc.limita solo a la
materia civil, existen otros de distinta naturaleza, entre los cualcs se

cncuentran los mercantiles, los de trabajo, los administrativos.

Esta es la razén por la cual se analiza la concepcién del contrato,

siendo bien comprendido que no se puede dar una dcﬁmcxon genera] con
validez universal, ya quc pu(,dc variar de acuerdo al lugar Y cpoca en que

se aphque.‘

El contra[o s un mslrumcnto Juridic : cl hombrc para

conservar una certenJundnca cn la celebracion de sus negomacnoncs.

Es necesario precisar que la palabra contralo prowcne del latin, del

vocablo contractus, que significa pacto.




La doctrina asimismo s¢ ha encargado de proporcionarnos una
nocién de contrato, “ es ¢l pacto o convenio entre partes sobre matcrizi o

nl :

cosa determinada y a cuyo cumplimiento pueden ser compchdas

El contrato se define como el acuerdo de volunlad(.s para crcar o.

transmitir derechos y obligaciones. Rojina Villegas manlﬁcsl'l qué ql o
contrato crea derechos reales y personales, o bien los transmite; pcro el
contrato no puede crear derechos distintos. No hay, por.ejemplo,:
contrato ¢n el acuerdo de voluntades para crear un derecho pbh’lico,
primero porque esto juridicamente es imposible, ya que los derechos
politicos no pueden crearse por acuerdo de voluntades por contrato; y,
scgundo, por quc el objeto especifico del contrato siempre es la creacion
de un derecho real o personal. ”? Razén por la cual se puede “ decir
derechos reales y personales, y no derechos patrimoniales, en virtud de

que pueden existir derechos personales de contenido extrapatrimonial, **

El derecho positivo mexicano hace una distincién entre convenio y
contrato, considerando a éste 1ltimo como una especie dentro del género
del convenio. El Cédigo Civil para el Distrito Federal en su articulo 1792
define al convenio como el acuerdo de dos o mds personas para crear,

transmitir, modificar o extinguir obligaciones.

! DE PINA VARA, Rafael, Elementos de derecho civil mexicano, Valumen 3.'7a edicién. Editorial
Porrtia. México, 1989, p. 265.

? ROJINA VILLEGAS, Rafacl. Derecho civil mevicano, Tomo sexto, volumen I 7a edicién.
Editorial Porria. México, 1998. p. 10.

3 Ibidem, p. 9.



Ademas establece el articulo’ siguiente que los contratos son los

convenios que producen o’transficren las obligaciones y derechos.

1. 2. CoNCEPTO DE CONTRATO DE COMPRAVENTA

ompravcnla es aquel por virtud dcl cual, una

: pcrsona llamada‘ vendedor sc obliga a entregar una cosa o. a documcnlar,

la ululandad dc un dcrecho, a la otra parte contratantc llamada‘

comprador, quien como contraprestacién sc obliga a pag( : un prec1o

cicrto y en: dinero, y que produce el efecto translaLwo dc domlmo

respecto de los bienes que sean materia del contrato. ’

El contrato de compraventa es aquel en que una de las partes
llamada vendedor, se obliga a transferir la propiedad de una cosa o de un
derecho a otra, llamada comprador, quien a su vez sc obliga a pagar por

ello un precio cierto y en dinero.

. El Cédigo Civil para el Distrito Federal en el articulo 2249
cstablece que * cste contrato es vilido y surte efectos en el momento en
que las partes sc ponen de acuerdo en cosa y precio, ademas se
perfecciona independientemente de que la cosa no se haya entregado y el

precio no se haya satisfecho.

* ZAMORA Y VALENCIA, Miguel Angel. Contralos civiles. 7a edicién. Editorial Porrta.
México, 1998, p. 87.



I‘r’mclsco chm dICC que “la compraventa consutuyt. uno de los
modos dc adqumr denvauvos, y es un contrato oncroso y bilateral, por ¢l
que un sujeto, lamado vendedor, se obliga a‘transfenr a otro sujeto, que
se denbo‘hiiha‘ éomprédor, la propiedad de una cosa cdrporal o incorporal

- (hcrcncn, cn.dltos, derechos, acciones) mcdlamc un prccxo determinado

o dclcrmmablc. »5

Es un contrato bilateral porque engendra derechos y obligaciones

para ambas partes. Es oneroso porque confiere provechos y gravimenes
“también reciprocos. Generalmente es conmutativo por cuanto que las
prestaciones son ciertas y determinadas al celebrarse el contrato, y
rqxcepcidnalmcntc aleatorio, como en el caso de la compra de esperanza -

que tiene este caricter.

Ademis es un contrato principal, porque su existencia no depende
de la prg:c.\jisléncia de algin otro contrato. Es consensual cuando recae
sobre muebles, ya que no requiere de formalidad alguna, se perfecciona
cﬁando las partes se ponen de acuerdo en precio y cosa. Es oneroso,
debido a la valoracién econémica de las contraprestaciones de las partes.
Se clasifica como instantinco, en virtud de que la compraventa pura y
simple se lleva a cabo en un solo acto, o bien de tracto sucesivo, cuando
las partes acuerdan diferir ¢l cumplimiento de las obligaciones. Formal
para biencs inmuebles, se establece esta formalidad para que el contrato

tenga plena validez y consensual para muebles. También es un contrato

5 Citado por ROJINA VILLEGAS, Rafacl. Derecho civil mexicano. Op cit. p. 130,



de-adhesion, en las compras que se haccn en las uendas de auloscrv:cm o

cn dlS[l’lbUIdOl‘CS automallcos (maqumas de rc[rcscos, afcs, entre otras)

1. 3. CONTRATO DE COMPRAVENTA CIVIL

Se pucdc dmmgulr a la compraventa civil dc la mcrcantll por
u(clusxon, esto cs, en forma ncgauva, asf la compmvcma cml es aquclla
‘ quc no es mcrcanul por no encontrarse reglamentada por cI Codxgo de
Comercxo o dcntro de las reglas cstablecidas por el Codlgo Civil para las

"vcnlas_)udlcmles. :

Se puede considerar que el contrato de compraventa es el que
“tiene mayor importancia, toda vez que es un contrato translativo de
dominio y constituye la principal fuente de adquisicion de la riqueza, ya

que permite obtener la propiedad.

Es un medio idénco para los contratantes por que es eficaz y
pr'lctlco para garantizar la legalidad sobre la transmisién de la propiedad,

asi como sus cfectos Jundxcos.

" El contrato de compraventa consigue figurar por su importancia -
social y asiduo cmpl(.o, en primer término entre los comratos de caractcr k

civil,

El Cédigo Civil para cl Distrito Federal, regula en suil‘arti(‘:ylyllo 2248

cl contrato de compraventa, sustentando que “ habrd - compraventa



cuando uno dc los contratantcs sc'obliga a transferir la propledad dc una
cosa o de un: dcrecho y el olro a su vez sc obliga a pagar por cllos un

prccno cneno y en dmcro

1.'4. CONTRATO DE COMPRAVENTA MERCANTIL

A'.difcrcncia de -la legislacidn civil, la mercantil no establece

dlSPOSlClOH algum que defina a los contratos. El Codigo de Comercio en

su aruculo 2° determina que a falta de disposiciones de este Cédigo, seran

apllcables a Ios actos de comercio las del derecho comun, razén por la

~‘cual nos remitiremos a la legislacién civil.

Como . ya hemos mcncnonado cl Codlgo Cl\’ll 'p'u‘a cl Dlslnto

l‘cderal cslablcce cn sus '1ruculos 1792 y 1793 la dcﬁmcmn de convcmo
y contrato respccuvamcntc, que para este caso’se: phcam en forma ’

'supletona.

Sin embargo. el Codxgo dc Comcrcm Ven4 el llbro scgundo dcl'
comercio terrestre, - titulo segundo dc los” actos- de comercxo y dc los
contratos mercantiles en gencral capltulo II establccc aspcclos gcnerales
respecto a los contratos mcrcanules, de esta forma el articulo 78 esnpula
que cn las convenciones mercantiles, cada uno se obliga en la manera y
términos que aparezca que quiso obligarse, sin que la valldez del acto
comercial dependa “de la observancia de formahdades o » requxsxtos

dcterminados, salvo las excepciones que ¢l siguiente articulo determina.



La legislacidon mercantil utiliza indistintamente la palabra contrato
y convenciones mercantiles, que debemos entender como-acuerdo de
voluntades, toda vez que atendiendo al sujeto, objeto 'y propésito o fin se

puede calificar como mercantil.

Los contratos ‘quc ticnen'-como . objeto- una cosa ‘mercantil, cs

cntonces cuando se le considera como un contrato mercantil.

€ La comprwcma es el prco conl.ralo dc mtcrcambxo que tiene

"sus origenes ¢n cl lrucquc y en la pcrmuta, aqu las p'lrlcs concertantes

en forma rccnproca se saUsfacen mlereses personalcs ya que ambos
obticnen lo que dcscan uno un blcn quc cste cn' cl comcrcno yel otro una

cantidad p'lctada en dlncro o

El .lruculo 371 “del Codlgo Comcrcno establccc que: “ serdn

8 mcrcanulcs la.s compravenla.s a'las que este Codlgo les'da tal cardcter, y

lOd'I.S las que se hagan con el objeto dlrcclo y plefcrente de traficar. »

Por su parte el articulo 75, fracciones I 'y II del mismo Cédigo,
menciona como actos de comercio a las adquisiciones y cnajenaciones,
asf como las compras y ventas de bienes .inmuebles con prop()sito de
especulaciéon comercial, articulos, muebles o mercaderias, en estado

natural, trabajado o labrado.

¢ CARVALLO YANEZ, Erick y Enrique Lara Trevifio, Formulario Tebrico - Prictico de
Contratos mercantiles. 2a ed. Editorial Porria. México, 2001, p. 4.



Adcemas en la fraccion III sc reficre a las compras y ventas de
porciones, acciones y obligaciones de las sociedades mercantiles, en la
siguicnte fraccién se cncuentran los contratos relativos a obligaciones del

Estado u otros titulos de crédito corricntes en ¢l comercio.

En las fracciones XXI y XXII alude a las obligaciones cntre
* comerciante y banqueros, si no son de naturaleza esencialmente civil, y; a
“los contratos y obligaciones de los empleados de los comerciantes en‘lo

que concierne al comercio del negociante que los tiene a su servicio,

Se deduce que la compraventa es considerada mercantil, .cuando
recaiga sobre una cosa de comercio realizada por un comerciante, o bien; -

cuando se realice con el propdsito de especulacién comercial.

Empero, puede dar ¢l caso de no existir propésito de especulacién
comercial, como Barrera Graf declara, “ puede adquirirse la cosa, no con
la intencién de revenderla, sino de alquilarla lucrativamente o de
utilizarla ¢n las finalidades especulativas, de trafico, de la negociacién
comercial relativa, y también cn estos casos la adquisiciéon y el
arrendamicnto tendrian caricter comercial; por cllo, es mas propia la
expresion que usa nuestra ley: propdsito de especulacion comercial ».’

Casos cn que se podria estimar de caricter mercantil.

7 BARRERA GRAF, Jorge. Tratado de Derecho Mercandil. Vol. 1. s.n.e. Editorial Porria.
México, 1957. p. 117.




Ademis hay actos que no son considcrados dc comercio, .por el
articulo 76 de la mencionada ley, dxsponc quc Ia compm dc’articulos’ o

mercaderias que para su uso o consumo, o, dc su l'amllla, hagan los

comerciantes, ni las reventas hcchas por obrcros, cuando sca cl resultado

natural de la practica de su oﬁcxo.

1. 5. NATURALEZA JURIDICA DE LOSCONTRA ' "'°s '

La compraventa es un contrato meramente civil, consensual y
sinalagmatico, que establece dercchos y obligaciones reciprocos para
ambas partes contratantes, por lo qucy respecta al vendedor, adquicere la
obligacion de entregar la cosa vendida, asi como sus accesorios, que
permitan garantizar la calidad de uso, y en su caso prestar la eviccidn,
ademds tendri el derecho de exigir al comprador el pago cierto'y crj
dinero por la cosa vendida; por su parte el comprador debera cumplir
con todas las obligaciones pactadas en el contrato celebrado y en-especial
pagar el precio de la cosa en el tiempo, lugar y forma convenidos, una
vez cumplido tendrad derecho de exigir la entrega de la cosa, con todos
sus accesorios para lo que fue adquirida. En cuanto a la entrega en
numerario deben aplicarse estrictamente las reglas que establecen las

obligacioncs entre comprador y vendedor.

El contrato tenc diversas acepcxoncs. acto Jundlco, norma
individualizada y como: documento’ De acucrdo a Zamora y. V'llen(:la :

por acto juridico se debe cnlcnder, cl acpntcmmlcnto del homb;‘c en cl
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cual intervicne su voluntad en'forma:directa y que por motivaciéon que

hace de un supuesto juridico, produce consecuencias de derecho. ”®

e El conlralo es un acto juridico plunlalcral que tiene por objcto
: crcar o transmlur derechos y obligaciones reales o personales. Es un acto

]undlco plunlatcral por que en todo contrato hay una manifestacién de
“la volunl'ld que sc ltama Jundlcqmcmc conscnumlcnto, cs. decir, un

concurso o acucrdo dc dos o mas voluntades. *

Como norma juridica tienen que tomarse en cuenta dos aspectos,
primero ¢l acto juridico como un acuerdo de voluntades para la
celebracién del contrato y después el resultado de éste, distinguiendo el

proceso de creacion del contrato mismo.

Los civilistas no concuerdan al considerar al conlr’\to omo l’lOl'm'l

juridica, establecen que el contrato no es una normaJundlca, comparad'l' :

como una ley o la costumbre, mas bien es una

celebra bajo ciertas normas juridicas.

Como documento ¢l contrato “ es un instm ',

posibilidad dc scr analizado y cstudiado mucho ucmpo dcspucs de su

redaccién. '°

¥ ZAMORA Y VALENCIA, Miguel Angel. Contratos civiles. Op. cit, p. 23.
? ROJINA VILLEGAS, Rafuel. Derecho civil mexicano. Op. cit. p. 10.
19ZAMORA Y VALENCIA, Miguel Angel. Contratos civiles. Op. cit, p. 25.



Es importante que el contrato se establezca en un documento, por
quc permite el andlisis de su redaccién, asi como el de su conlchido, lo
que permitird precisar los alcances que pueda tener, asi cémq‘éohécér i;ls
circunstancias tanto  personales como - materiales - quc t/u_irievrvo‘ni

_ participacion en su celebracién. Ademas de conocc‘r’laA Icglslacxonvxgcmc

aplicada a dicho instrumento juridico.
1. 6. ELEMENTOS PERSONALES

Los sujctos que intervienen cn el prcschtc contrato s¢ denominan
vendedor a quien transmite ¢l dominio de Qna cosa o de un derecho, y
comprador al que paga ¢l precio cierto y en dirjéro! En caso de la accién
de enajenar en sentido genérico, a las partes s¢ les nombrara enajenante y

adquirente.

La compraventa es de cardcter bilateral, razén por la cual las
partes al celebrar este tipo de contratos adquieren tanto derechos como

obligaciones.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

Transmitir ¢l dominio de la cosa.

Conservar la cosa y custodiarla hasta su entrega.
Entregar la cosa.

Garantizar una posesién util.

Garantizar una poscsién pacilica.

vV Y VvV Vv VvV Vv

Responder con el saneamicnto en caso de eviccién.



» * Pagar por mitad los gastos de escrituracién y registro.

OBUGACION!;S Dl L COMPRADOR

> Pagar cl prcclo. ‘
s Pagar por mnad Ios gastos dc cscmuracxon y rcglslro.
> Recibir Ia cosm V ‘
DERECHOS DEL VENDEDOR ‘
> . Derecho de prcf‘crcncia en cuanto al precio.
» Derecho de retencién respecto de la cosa.
> Accién de cumplimiento. ‘

> Accién de rescisién con pago de daifios y perjuicios.

DERECHOS DEL COMPRADOR

Derecho de retencién del precio, en déterminados ¢asos.
Acci6n de cumplxmlcnto

> Accxon dc rescisién con pago de danos y per_]ulcxoe.
1. 7. ELEMENTOS ESENCIALES
Los clemcntos esenciales de todo contrato son el consentimiento y
el obJeto por lo que para la celebracién del contrato de. compraven(a

resultan mdlspcnsablcs.

. La. solemnidad es considerando un elemento csencial,  para

determinados contratos que requicren clevarse a esta forma, sin embargo
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no se aplica para aquellos de contenido patrimonial, como es el caso de la

comprayventa.

El consentimiento se define como **'un acucrdo dc voluntadcs que

ticne por objeto la transferencia de un blcn a camblo de un prccxo Xl

“ Es'la uni6n o conjuncién acorde dc volunlades dc las. partcs

contratantes en los términos del supucsto Jundxco, para entrcgar un bien

o documentar la titularidad de un derecho dcl vendcdor al comprador y

~para pagar como contr'lprt.slacxon del compr'ldor al vcndedor, un prccno

cierto y en dm(.ro y producxr cl cfecto lranslauvo mdlcado g

~El Codlgo Civil vigente para el stlmo cheral ‘en su arUCulo

1803 estipula que existen dos clases de consenumlento, es decir, © ‘ puede

“ ser expreso o ticito. Es expreso cuando el conscnUmlcm,o se¢ manifiesta
- verbalmente, por escrito o por signos incquivocos. El ticito resultara de
hechos o de actos que lo presupongan o autoricen a presumirlo, excepto
en los casos en que por ley o por convenio la voluntad deba manilestarse

expresamente .

El consentimiento supone en las partes la voluntad de efectuar la
compraventa, ¢n cuanto a cosa y precio, sin embargo como.en todos los .

contratos queda subordinado a condiciones especiales, suspcnsivas:o

resolutorias.

' ROJINA VILLEGAS, Rafacl. Derecho Givil Mexicano, Op‘.lcit. p. 167.°
2 ZAMORA Y VALENCIA, Miguel Angel. Contratos civiles, Op. cit. p. 90.
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La falta de consentimicnto e¢n la compraventa, por error.cn la
‘naturaleza del contrato o en la identidad. del objeto, conduce a-la

inexistencia juridica del contrato, es decir, no produce efectos juridicos.

El objeto es el ‘otro clemento de ‘existencia, debe distinguirse dos -

tipos de objeto, uno directo y otro indirecto.-

“ El objeto directo del contrato de compraventa es la cbhducla de
los contratantes, manifestada como un prestacién de hacer, consistente
en cntregar un bien o documentar la titularidad de un derecho y en
pagar un precio cierto y en dincrb; y el objeto indirecto s la cosa y el

precio, como contenido de tal conducta »."

El objeto de la compraventa es una cosa, corporal o incorporal, se
refiere al derecho de propiedad sobre una cosa o a otro derecho, pero no
a la transferencia del derecho en si. El Cédigo Civil en el articulo 1824,

sefiala los objetos de los contratos: la cosa que cl obligado debe dar, y; el

hecho que ¢l obligado debe hacer o no hacer.

El objeto indirecto de la compraventa debe contar con' ciertos

requisitos:

*  Debe tener una existencia fisica: para conducirse dentro de la

naturaleza.’

# _ Debe ser determinado o determinable en cuanto a su especie.

1 Ibidem, p. 91.
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% 'Debe estar en ¢l comercio. Por su naturaleza o por:disposicién

dela léy.

El precio - .como conlraprestacxon dentro del conlrato dcbc ser
’ c1crlo, en’ dmcro, verdadero y justo. Ademas debc ser paclado por las

partcs en forma dxrccla e inmediata,

Es comun cbnfundir los clementos csenciales con los de validez. La
' l'a'lt;\‘ dé‘algu‘ﬁp,dé’los primeros acasiona la inexistencia del contrato. En
| cl scgundo c%iso ’q’lr'é:onlralo existe pero no es vilido, y estara afectado de
nulidad'rpor'la falta’ de alguno de los elementos de validez, que son ia

" capacidad, formalidad, ausencia de vicios del consentimicnto y licitud.

1. 8. C&Acﬁn@b]ﬁkﬁ@xm DE LAS P@R’msl ‘

Es Ia putud quc las pcrsonas u<:ncn para poder ‘actuar ‘en el

campo dcl dcrccho

+Para podcr acluar cn amb to ul'ldlCO sc requxcre ‘una capacxdad

gcncral (por parlc dcl comprador) y.una especnal (para el vendcdor)

La capacldad cspecml se rcﬁcrc a una capacxdad especifica, de tipo

' personal rclacxonada con cl blen o la cosa, objeto del contrato, que

consnstc cn que cl vcndcdor dcbc ser propletano del bicn.
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El comprador no requiere una capacidad especial, sino una
general, por que ¢s a €, a quien transmiten la propicedad. Necesitard una
capacidad especial si el pago de la cosa ademds de hacerse en efectivo,

también involucra bicnes de los cuales debe probar su propiedad.

La ley establece que son habiles para conlml'lr todas 'lqucllas

personas, quc no son cxceptuadas por clla.

Ll articulo 450 del Cédigo Civil para el Dlsmlo chcral cstablccc

cualce son las personas a las cuales se comldcra lncapaccs, y son.

“ L Los menores de cdad; T
II. Los mayores de edad que por causa de ;‘k:‘nfc'r‘h"lné‘dad reversible,
o que por su estado particular de di%capaéid'id y& :SCZi de}:’ai"éct’cr fisico,
sensorial, intelectual, emocional, mental o wvarias: dc cll'ls a la vez, no
puedan gobernarse, obligarse o manifestar su volunl'ld por SI mlsmos o

por algin medio que lo supla. ”

Existen otro tipo de prohibiciones marcadas 'por la ley, entre las
cuales se encuentra, la falta de capacidad de un extranjero para obtener
la propiedad de un bien . inmueble ubicado en zona prohibida. Los
magistrados,  jucces, ministeh‘q publico, defensores, abogados,
procuradores, asi como los pcmos, no‘pueden adquirir bienes que sean

ochto de Imglo en quc mtcrvcngan.

De.la misma forma no pueden adquirir bicnes que se encuentre

bajo el - encargo- dec - tutores, curadores,  mandatarios, cjccutores
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testamentarios, interventores, representantes de ausentes, administradores

~e interventores y los empleados publicos.

Las partes al celebrar un contrato dc compravcnta dcbcn contar

con la capacidad de ¢jercicio, y por tal razén-n pucden’ cnconlrarse cn,

alguno dec los casos que prohibe la lcy,' n~todo caso s

encontrara afectado de nulidad.

1. 9. CONTENIDO DEL CONTRATO

El contrato de compx‘avchiéx es consensual, ya que no requiere de
: [’orm'xhdad alguna, sc perfecciona cuando las partes sc ponen de acuerdo
‘,cn pnccno Y cosa. Sm cmbargo la ley exige determinada forma, quc dcben
“cubrir los conlralos, cuando se trata de biencs inmuebles, formahdad quc

se uenc que satisfacer para que el contrato tenga plena validez.

La legislacién civil cstablece que cliusulas pueden contener los
~contratos. Los contratantes pueden poner en el contrato las cldusulas que '
consideren conveniente al arreglo que estdn celebrando. En cuanto a las
que se refieran a los clementos csenciales o de existencia y a Ia,sr'”que
deriven de cstos, se les tendrd por pucstos atin cuando no se cxpréscn:,v

excepto cuando las dltimas scan renunciadas.

Se deben respetar las disposiciones legales de caricter obllgatono,
sin de¢ modo alguno pueda cambiarse o supnmlrsc los cfectos o

finalidades tanto juridicas como econémicas dcnvadas del contrato. Las
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paries pueden sujetarse a las'modalidades establecidas o modificarlas a su -
conveniencia, por acucrdo de ambas partes. En caso de incumplimiento
o sc cumpla en forma diferente a la convenida, las partes pueden

estipular -una contraprestacién,

1..10. COMPRAVENTA DE MERCADERIAS EN EL DERECHO INTERNO

) Los ordcn'lmlcntos internos del derecho mexicano regulan cl
conlrato de compravcnta en general, es decir, se refiere a toda clase de
bxencs, y a todos los contratos de esta naturaleza, independientemente del
lugar de su célébracién, de la materia y de las relaciones propias de tal

negocio.

Nuestro derecho distingue al contrato de compraventa civil del
mercantil, reservando su regulacién a cada Estado de la Repiblica, de
acuerdo a sus respectivas leyes, el primero a los cédigos civiles y el de
cardcter mercantil al Cédigo de Comercio, entre otras disposiciones
legales. Podemos darnos cuenta de la amplia cantidad de leyes que

pueden aplicarse, lo que ocasiona problemas graves, de dificil solucion.

Ls dificil determinar la ley que debe aplicarse, toda vez que son
treinta y dos codigos en materia civil que regulan cl contrato de
compraventa, mismos que se pucden aplicar supletoriamente en materia
mercantil, incluyendo las propias leyes comerciales, ademas de
determinar la naturaleza civil o comercial del contrato, cuestiones

complcjas que ocasionan incertidumbre a las partes y en determinado
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momento los puede perjudicar, ya.que al no: ser expertos en’ la materia
ignoran las disposiciones aplicables en sus negociaciones y la proteccion

que cstas les ofrecen.

Se requiere de un orden en la aplicacién de estas disposiciones
juridicas, que atiendan a las nccesidades actuales de nuestro pais. Hay
una dispersién, multiplicidad ¢ insuficiencia en la adaptacién de las
normas juridicas que rigen al contrato. Sin embargo, para la celebracién
de contratos en materia internacional, otorgaria mayor certeza juridica la
Convencion de Viena sobre Compraventa Internacional de Mercaderias,
la cual solo regula ventas internacionales y de mercaderias, ademas de
contar con la Ley de Comercio Exterior, que como partes contratantes

sirve de apoyo cn la celebracién de negociaciones a nivel internacional.
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CAPITULO 2.

ANTECEDENTES DEL CONTRATO DE

COMPRAVENTA INTERNACIONAL.

SUMARIO: 2. I.- Antccedentes del Contrato de Compraventa Internacional
en México. 2. 2.- Historia del Movimiento de Unificacién del Derecho de la
Venta Internacional de Mercancias. (Origen del Proceso de Unificacién del
Derecho). 2. 3.- Unificacién Conflictual. 2. 4.- Unificacién Sustantiva. 2. 5.
Ley Uniforme sobre Compraventa de Mercaderias de la Haya de 1964. 2. 6.-
Ley Uniforme de Ia Haya de 1964 sobre la Formacion de Contratos de
Compraventa  Internacional de Mercaderias. 2. 7.- UNCITRAL. 2. 8.-
Convencién de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa

Internacional de Mercaderias.

2. 1. ANTECEDENTES DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

EN MEXICO.

En la actualidad ¢l comercio internacional tiecne un gran auge en

todas las naciones, debido a la preponderancia de las negociaciones de
tipo comercial que los estados realizan cntre si, por la existencia de

- nuevas formas de comunicacion, la expansion del comercio exterior, asi
como la intervencion de diversos organismos juridicos internacionales,

por lo cual se ha buscado una forma de dar certeza juridica a estas

actividades, por medio de la unificacién del derecho, para que se otorgue

las mismas prerrogativas a las partes y sc alcance el objetivo de estas

contrataciones.
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Lstc dcrecho '1| que nos r(.ﬁ,nmos ticne la caracleristica de ser
autonomo, toda vez que suformacién no depende ‘de un ordenamicnto
: _]undlco dclcrmmado, es decir, Ia comunidad mlcrnacnoml lo creo con la

, ﬁnahdad dc sausfaccr sus ncccsxdadcs Y dar scgundad a sus rclac:oncs

comcrcmlcq

MLXICO tienc una. importante parllcnpacxon cn cl Comercmv

Internacional, que va aumentando con el paso. del uafnpo debxdo ala
internacionalizacién de la economia. A parUr de los anos 30’5 ( del S|glo
XX ) la cconomia y la politica logré su cstab!‘lyldad,.a travcs d,el intentd
del gobicrno por imponer paz en la nacion.  En la década siguicnte por
medio de la industrializacién sc alcanzé la modernizacién del. pais, lo que
permitié mejorar las condiciones de la poblacién, consiguiendo  la
independencia de la economia. En las décadas posteriores se dio un
incremento del producto interno, asi como una estabilidad de las finanzas
publicas, tomando cn cuenta cl establecimiento de una planta productiva

sustitutiva de importaciones, ocasionando el crecimiento de éstas.

“ La historia ha probado, en términos gencralcs, los benelicios de
las transacciones comerciales internacionales que: han permludo h
cspecializaciéon y, por ende, el aumento-de la producuwdad con la

subsiguiente mejora de las posibilidades de consumo n

4 FERNANDEZ ROZAS, José Catlos. Sistema del comercio internacional. s.n.c. Editorial
Civitas. Espaiia, 2001. p. 42,
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Por esta razén “ Meéxico sc ha propuesto fortalecer el sistema
multilateral de comercio, asi como ampliar y. diversificar el abanico de

oportunidades econémicas a nivel bilateral "

Son diversos los tratados y convcnc10ncs celcbrados cn matcna

comercial y por supuesto cn relacion ¢ ala comprave a mternaclonal dc

mercadcrias, los cuales son:

las Compraventas‘ '

a L(.y'Aphcablc
Internacionales de BlCﬂCS Mu blc C rp T

1955. S
o Convencién de la Haya sobre la - Compctencia del . Foro

> Convencién de la‘Hnyz; so‘bfe |
dc 15 de j junio dc>

Contractual en Caso dec Ventas de Caricter Internacional de
Objetos Muebles Corporales, 15 de abril de 1958.

=) Convencion de la Haya sobre la Ley Aplicable a la Transmisién de -
la Propiedad en Caso de Ventas de Caricter Internacional de
Objetos Muebles Corporales, de 15 de abril de 1958. e

= Convencién de la Haya relativa a una Ley Uniforme sobhﬁjla
Formacién de Contratos de Venta Internacional de Mcrcadéﬁ;s " '
de 1° de julio de 1964. i

> Convencién de la Haya relativa a una Ley Umforme sobre h

Venta Internacional de Mercaderias de 1° de julio de 1964

o Convencién sobre la Prescripcién en materia dc Compravcnta

Internacional de Mercaderias de 14 de junio de 1974

SRODRIGUEZ GONZALEZ-VALADEZ, Carlos, México ante el albx[m_]e comercial

internacional. Op. cit, p, 15,
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= Protocolo por ¢l cual se cnmienda a la Convencién sobre
Prescripciéon  en materia de Compraventa - Internacional ~de
Mecreaderias de 11 de abril de 1980. o

=] Convencién de las Naciones Unidas sobre los Comvrmcrxs“. de’
Compraventa Internacional de Mercaderias de 11 deabnldc
1080, ; B R

= Convencion de la Haya sobre la, Ley Aphcablc a los Conlratos dc:"'

Compraventa Inlcrn'lcnonal de Mcrcadcnas dc 1980
=] Convencién  sobre: chrcscntacxon en la Compravcnl'l

Internacional de Mercaderias de 17 de febrero de 1983.

La cvolucién del comercio exterior en nuestro pafs, obligd a las
empresas nacionales a producir, para alcanzar su crecimiento, al
principio con la dificultad de que el precio de sus productos fuera mayor
que ¢l de las importaciones, obteniendo con ¢l tiempo la posibilidad de
intervenir en ¢l mercado internacional. Sin embargo hay determinados
factores que ocasionan desventaja a tal participacién: la inmigracién del
campo a la ciudad, los altos costos de los productos debido a la falta de
competencia, el atraso en la tecnologia, asi como la ausencia de inversion

extranjera.

Con el objetivo de mantenerse al corriente cn-los 6faéﬁéfhicnlos
legales vigentes que regulan el comercio cxtenor e: mcrcmcntan la
competitividad de la economia nacxonal Mex1co ﬁrmo cn 1986 el
Protocolo de adhesion para integrarse al Acuerdo Gencral sobre Tarifas y

Comercio (GATT), hoy Organizacién Mundial del Comercio (OMC) .
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“En-el siglo pasado se. originaron diversos organismos. con la
[malldad de rcgular la matcna de comercio internacional, entre las cuales

s¢ cncucntran. L

AR La Comlslon dc Nacxoncs Umdas par'1 el Dcrccho Mercantil
Int(,rn'tcxonal e ' :

% La Comlslon dc Nacnoncs Umdas par'x el Comcrcxo y el .

DCS'U‘K‘O”O.;”‘“.‘ e . . .
& El Insutulo Internacional para la Unlﬁcacnon dcl Derecho Privado.
£ La Conferencia de la Haya de Derecho In(crnacxonal ‘Privado.
% Las Conferencias Especializadas Interamericanas sobre Derecho

“Internacional Privado.

2. 2. HISTORIA DEL MOVIMIENTO DE UNIFICACION DEL DERECHO
DE LA VENTA INTERNACIONAL DE MERCANCiAs. (ORIGEN DEL PRocEso

 pE UNIF1cACION DEL DERECHO).

“ El crecimicnio exponencial del comercio internacional en el
Gltimo siglo demostré la falta de adaptacién de los distintos sistemas
. juridicos nacionales para resolver los peculiares problemas que planteaba

cl fenémeno econémico més imponente del presente siglo .'¢

WVAZQUEZ LEPINETTE, Tomds. Compraventa internacional de derfas. Editorial
Aranzadi. 2000. p. 35. ’
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La unificacién decl comercio internacional de mercaderias inicia en
cl siglo XIX, en Holanda donde Gnicamente paises escandinavos y la

comunidad Britdnica de Naciones tuvieron participacién.

En 1924 sc realizé6 una rcunién en Estocolmo, con el mismo
objetivo de unificacién del cometrcio internacional de mercaderdas, la cual
fue programada para la conferencia de La Haya de Derecho

Internacional Privado cn 1928.

; El Instituto Inu_rnacnonal p'tra la Unificacién del Derecho Privado
(UNIDROIT), mlcno 1

Compraventas Intcrnac:on'llcs. Estos trabajos fucron mtcrrumpldos por

_creacién de trabajos dedicados a regular las

la chunda Guz.rra Mundlal terminada ésta,; se convoco

conﬁ.rcncna mLcrnacxonal cclcbrada en la Haya en nowembrc de 1951

cuyo anteproycclc l'ue termmado en 1956 de. donde sc opto por" laborar

" dos proycctos quc sirvieron de base al postcnor proyccto dc la Haya de
1964. .

En-una nucva' rcunién ‘en’ 1962 s obscrvaciones

realizadas, optandose por realizar dos a'ntcproyeclos,' uno»sobrrev_'la venta

internacional y el otro sobre la formacién dcl‘ contrato.

En 1968, la UNCITRAL realiza una mvesugacnon para avcnguarl
cl namero de paises que ratificarfa en favor de la Lcy Umforme sobrc la'
Venta Internacional de Mercaderias'y Ley Uniforme sobre la Formacnon’

de Contratos de Venta Internacional de Mercaderias. Obteniendo un .
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resultado desfavorable, por lo que se organizé una comisién con el objeto
de redactar un nuevo proyecto basado en éstas Leyes Uniformes. De la
unién de dichas leyes surgié un Proyecto para claborar una legislacién

uniforme en materia de compraventa internacional mercaderfas.

La Convcncién de Viena regula la compraventa internacional de
mcrcadenas, sm (.mbargo establece las compravcnns excluidas, y sobre

éstas sc. aphca cI dcrccho interno.

La- Gimara. de' Comecrcio Internacional, es otro organismo
comecrcial que crea reglas internacionales, para la interpretacion de los

términos comerciales INCOTERMS),

El 17 dec febrero de 1983, aprucba la Convencién sobre la
Representacion en la Compraventa Internacional de Mercaderias, Ia cual

es ratificada por México y publicada el 22 de febrero de 1988.
2. 3. UNIFICACION CONFLICTUALL

La denominada unificacién de tipo conflictual “ crea normas de
eleccién (conflictuales) que determinan cual de' los derechos nacionales:
vinculados con la situacién juridica concreta cs preferido para regir cl

fondo de la misma »."7

""CONTRERAS VACA, Francisco José, Derecho Internacional Privads. Parte Especial. s.n.c.
Lditorial Oxford. México, 2002, p. 278.
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“'La historia ha demostrado que el derecho mercantil en general,
sea nacional o internacional, se caracteriza y diferencia de las otras ramas
del derecho, en que aquél generalmente trata de regular aquellas
siluaciones que de hecho se dan entre los comerciantes y cominmente no
‘crea ihstilucioncsjuridicas como hacen otras ramas del derecho, ¢s decir,
“la verdadera funcién del legislador mercantil es reconocer y no crear. La
anterior afirmacién ha sido aceptada por la mayoria de los sistemas
juridicos alrededor del mundo y es de suma relevancia ya que la

regulacién mercantil mundial se sujeta al actuar de los comerciantes ”.'®

Dec esta forma son diversos los ordenamientos juridicos en nuestro
pais que se aplican al comercio exterior, la misma Constitucién Politica
cstablece disposiciones al respecto, ademads se encuentra ¢l Cédigo de
Comercio, que ya ha sido analizado en ¢l capitulo anterior, respecto a su
aplicacién en actos de comercio, en especifico la compraventa.
Encontrandose una ley importante para ¢l desarrollo de este trabajo, la
Ley de Comercio Exterior, en donde se pretende precisar la realidad

comercial del pais y las perspectivas de la economia nacional.

Tomando en cuenta que la misma Convencién de Viena de 1980
solo se aplica a la Compraventa Internacional de Mercaderias, en forma
exclusiva, y que ademds no regula todos los aspectos de la misma, se tiene
que recurrir a la voluntad de las partes, usos, costumbre.y pricticas

comerciales.

BRODRIGUEZ GONZALEZ-VALADEZ, Carlos. AMévico ante el arbitragje  comercial
intemacional. Op. cit. p. 30y 31. i
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2. 4. UNIFICACION SUSTANTIVA.

Con la pretension de unificar el derecho internacional, en materia
de contratos de compraventa, son diversas las disposiciones que se han
claborado, para alcanzar este objetivo, asi como ¢l arduo trabajo dc las
organizaciones juridicas que lo realizan, como son los Proyectos
realizados por la UNIDROIT, respecto a las Leyes Uniformes en materia
de compraventa de mercaderias y que mas adelante se explicaran, hasta
llegar a la Convencion de Vicna de 1980, que en la actualidad tiene gran
aceptacién por las partes contratantes. Se basa ademis en Leyes modelo,
contratos tipo, reglas, nomenclatura y terminologia uniforme, toda vez
que requiere remplazar normas de sistemas juridicos de caracter local,
quc se apliquen a sus contrataciones por una reglamentacién de caracter

internacional.

2. 5. LEY UNIFORME SOBRE COMPRAVENTA DE MERCADERIAS DE LA

HAYA DE 1964,

La Convencién de la Haya relativa a una Ley Uniforme sobre la
Venta Internacional de Mercaderias, fue un trabajo realizado por el
Instituto Internacional para la Unificacién del Derecho Privado
(UNIDROIT), con la pretension de unificar la compraventa
internacional, sin embargo no tuvo el rcsultado anhelado, toda vez que
su redaccién mostraba desconocimiento de las necesidades de los paises
en vias de desarrollo, permitia a los Estados que decidieran sobre su

aplicacién en los casos que la hubicran elegido para regir su contrato en
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particular, la falla de adaptacién a las exigencias practicas y el rechazo de
Estados Unidos de Norteamérica, asi como cl débil apoyo de Inglaterra y

otros paises del Common Law.
Recomendé tratar en leyes separadas la formacion de “los
contratos, derechos y obligaciones de las partes, con la finalidad de que

los Estados pudicran ratificar ambas convenciones.

Entré en vigor el 18 de agosto de 1972,

FORMACION DE

2. 6. Lev UNIFORME DE LA Hava DE 1964 SOBRE

CONTRATOS DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS.

La Convencién de la Haya relativa a una Lcy Uniforme sobre la
Formacién de Contratos de Venta Intcrnaéioﬁalfdc ;Mcrcadéﬁas, s¢
considera ¢l complemento l6gico de la Ley Uniforme sobre la- Venta
Internacional de Mercaderias. Por ésta razén también es un borrador
realizado por el Instituto Internacional para la Unificacién del Derecho
Privado (UNIDROIT), ¢l cual fuc sometido al Gobicrno de Holanda,
para su estudio en la Conferencia de La Haya en el afio de 1964, de

donde surgicron ambos Convenios.

Son diversas las razones por las que no fue aceptada, como por
ejemplo la poca participacién de los paises en vias de desarrollo, el
caricter dispositivo de estos textos, la prelacion en los usos de las leyes, asi

como las concretas soluciones otorgadas, lo que anticip6 su fracaso.
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Estos textos [ueron- unidos, modificados y corregidos para dar
como origen la Convencién sobre Compraventa Internacional de
- Mercaderfas. Esta ley Uniforme entré en vigor el 23 de agosto de 1972,

con la ratificacién de cinco paiscs.
2. 7. UNCITRAL.

“ Es un organismo de las Naciones Unidas encargado de la
unificacién y armonizacién del derecho comercial. internacional, creado
con cl propésito de eliminar. obsticulos juridicos que cntorpecen - las

transacciones comerciales internacionales ,'°

Su origen sc cncuentra en la propucsta realizada. por el
representante de Hungria ante las Naciones Unidas, ¢l 9 de noviembre
de 1965, para la creacion de un érgano especial independiente, que
permitiera y fomentara ¢l desarrollo y propiciara una codificacién.
Mecdiante resolucién 2102 (XX), de fecha 20 de noviembre de 1965, la
Asamblea Genceral de las Naciones Unidas, ordené un cstudio para
fomentar ¢l comercio internacional. El Seccretario General de las
Naciones Unidas, cmiti6 un informe denominado ¢l Desarrollo
Progresivo del Derecho Mercantil Internacional, en donde se instigd la
posibilidad de crear la Comisién de. Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional, proponicndo sus funciones y actividades. En
resolucién Res: 2205 (XXI) de 17 de diciembre de 1966 s aprobé la

' GARRO, Alcjandro Miguel y Alberto Luis Zuppi. Comp ta intemacional de derias.
Convencidn de Viena de 1980. Ediciones La Rocca. s.n.c. Buenos Aires, Argentina. 1990. p. 43.
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propucsta’y -se constituyé la Comisién de Naciones Unidas para el
Derecho ‘Mercantil Internacional (CNUDMI o UNCITRAL,“s»igIas en
inglés: United Nations Commission on International Trade Law) '

Realiza su labor cn periodos de scsnoncs anualcs cn la. scdc dc las

Naciones Unidas en Nueva York ‘o en’ chna. Lleva ‘2 cabo‘ los

anteproyectos con la intervencion de dnvcrsos p'uses, para que:finalmente

sea aprobado por la Asamblea Gcncral dc 1a ONU.

" Aporta cinco tipos de ordenamicntos;
Tratados internacionales. -

Leyes modelo.

Recomendaciones para| la claboracnon dc u:\los h.glslauvos localcs.

‘Guias juridicas.

ORI B

Reglas uniformes o clausulas llpo -

Entre sus acuwd'ldes ‘mis lmporlam se cncuentran' i

4 La organizacién de . scmmanos y confcrcncxas sobre topncos dc

comercio internacional.

4 El ascsoramiento para los 'goblcrnos 2y orgamsmos de cardcter

internacional. .
4 La . claboracién de estudios sobre . ¢l derecho - mercantil

internacional.

Este organismo es ¢l encargado de la claboracién de una leglsl'tclon

uniforme sobre la compravcnta mtcrnacnonal
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2. 8. CONVENCION DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE LOS CONTRATOS DE

C OMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS.

El 11 de abril de 1980 se adoptd esta Convencion de las Naciones

Unidas sobre los  Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias, en Viena, Austria, la cual entré en vigor el 1° de enero de

» 1988, con la ratificaciéon de diez paises, sicndo en la actualidad mds de
cincuenta paiscs los que se han adherido. En México inici6 su vigencia el
1° de enero de 1989, después de cumplir con las formalidades requeridas
‘por la Constitucién Politica de los Estados Unidos Mexicanos, ¢n su
‘articulo 133, y.fue publicada en ¢l Diario Oficial de la Federacion en 17

de marzo de 1988.

Esta Convencion fue ampliamente aceptada, toda vez que ¢l 25 de
abril de 1999, ya la habian ratificado 55 Estados, lo que implica dos

terceras partes del comercio internacional.

Se encuentra formada por un preimbulo y cuatro partes, las tres
primeras sc - encargan de regular la compraventa internacional de
mercaderias y la cuarta comprende disposiciones finales, que regulan las

obligaciones que contraen los Estados.

Su dmbito.de aplicacién sc encuentra limitado a las compraventas

internacionales.. dc '~ mercaderfas, que realicen - personas  cuyo
cstablecimiento se encuentre localizado en diferente paises, establece de

igual ‘forma’ todos aquellos casos en los que no sc aplicari. Ademds
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“determina - la funcién de los usos y pricticas ‘comierciales. Establece

también la aplicacién supleloria de los Principios Gencrales de Derecho.

Conliene disposiciones que regulan: la- formacién del- contrato,

-indicando en otra parte la aplicacién de las normas que lo regulan,



CAPITULO 3.

EL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

DE MERCADER{AS

SUMARIO: 3. 1.- Definicion de Contrato de Compraventa Internacional. 3.
2.- Nocién de Mercaderins. 3. 3.- Elementos Personales. 3. 4.- Forma y
Estructura. 3. 5.- Objeto del Contrato. 3. 6.- Precio de las Mereancias y
Condiciones de Pago. 3. 7.- Entrega de las Mercancias. 3. 8.- Forma de Envio
de las Mercancias. 3. 9.- Entrega de los Documentos. 3. 10.- Inspeccién del
Producto. 3. 11.- Responsabilidad sobre ¢l Producto. 3. 12.- Patentes y Marcas,

3. 13.- Vigencia del Contrato. 3. 14.- Rescisién del Contrato,

3. 1. DEFINICION DE CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL.

La compraventa, como ya se ha definido, surge cuando uno de los
contratantes s¢ obliga a transferir la propiedad de una cosa o de un
derecho y el otro a su vez se.obliga a pagar por ello un precio cierto y cn
dinero. Esta compraventa sc concreta por medio del intercambio de
comunicaciones, cn las’ que se seiialan los productos. precio, lugar de

entrega, cantidades, entre otras.

Por compraventa “ se entiende ¢l contrato sinalagmético en virtud
del cual una parte entrega a otra la propiedad de una mercancia a
cambio del pago de un precio o, si s¢ prefiere una definicién mas precisa,

aquel contrato quc tienc por causa cl intercambio de medios dc pago
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usualcs gcncr'llmcntc accptados y la- transmisién y . apropiacién de

bienes”. 0

La compravcnla mtcrnacxon').l adcmas tiene la caraclcnsuca de
r(.alxnrsc cntrc pcrsonas quc lcng'm su csmblecnmlcnlo en dlferenlcs

pmsw, sin quc ncccsarnmcnlc las p'lrlcs sean dc dl['crcmc nacnonahdad

‘La Compraventa Intcrnacnon'\l se cncucnlra rcgulada por la
Convencién de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compravcnla»

' Inlcrnqcnonal de Mercaderias. Sin embargo .no cstablccc un -concepto
especilico respecto a lo que debe cntcndcrsc por ésta. Por lal virtud debe
deducirse de la interpretacion conJum't dc los arlxculos l 3 30 y 53 dc Ia'

. Convencidn.

“ Por contrato de compravcnm |ntcrnac10nal dc mcrcadcnas se
entiecnde ‘que es aquel contrato- cclcbrado entre partes cuyosv
establecimientos se encuentran en Estados diferentes, a través del cual
una de las partes denominada vendedor, se compromete a proporcionar
mercadcrias, que hayan de ser manufacturadas o producidas, a transmitir
su propicdad y a entregar los documentos relacionados con ellas; a la otra
parte llamada comprador, quicn se obliga a pagar ¢l precio de las mismas
y a recibirla; donde ambas partes deben cumplir con las obligaciones

pactadas >

2DiEZ PICAZO Y PONCE DE LEON. Luis y otros. La compraventa intermacional de
dertas, Comentario de la Cx i6n de Viena. s.n.c. Editorial Civitas. Madrid, 1998. p. 46.
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Para comprender mejor esta idea, ¢s conveniente determinar que
" -se entiende por cstablecimiento, siendo éste ¢l asiento material de la
empresa, lugar geogrilico en el que permanentemente se desenvuelven
sus negocios.
Franco Ferrari, refiere una nocién de establecimiento * que
comprende no sélo el principal lugar de negocios, sino también todas
“aquellas formas organizativas, incluyendo sucursales, agencias y oficinas
rcpréscmativas, que suponen una permanencia estable en el pais de que
“se trate %
“ Se trataria de toda instalacion de una cierta duracion, estabilidad
'y con determinadas competencias para dedicarse a los negocios. No es
preciso que goce de autonomia juridica, como establecimiento principal
-puede ser, por cjemplo, una sucursal-, ni tampoco que esté sometido a
una direccion empresarial. No son, en cambio. establecimicnios
secundarios sino auténticas paries, puesto que gozan de autonomia

juridica, las sociedades [iliales .2

La Convencién plantea que la internacionalidad depende de
que los establecimientos se encuentren en diferentes Estados,
siempre que tengan un caracter permancnte. Sc aplicara, ademas en

aquellos casos en que la compraventa se lleve a cabo entre dos

NCitado por VAZQUEZ LEPINETTE, Toméis. Compraventa intemacional de mercadertas. Op.
cit. p. 67.

2pIEZ PICAZO Y PONCE DE LEON, Luis y otros. Za compraventa internacional de
mercaderius. Comentario de la Convencidn de Viena, Op. cit. p. 51.
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contratantes que tengan su cql'lblcmmlcnlo en Estados que formen parte
dc clla, o ain cuando solo uno de cIIos lo hag'l, asi lo cstablece el articulo

12de la Convcncnon. :

Prévé también “en su articulo 10, otros supuestos con relacién al

cstablecimiento:

“ a) si-una de las partes tiene . mds - de ‘un cs;ablccimicnio, su
‘ establecimiento serd el que guarde la relacién mas estrecha con cl
contrato y su cumplimiento, habida cuema de las circunstancias
conocidas o previstas por las partes cn cu‘a‘lq'uicr momento antes de

la celebracion del contrato o en ¢l momento de su celebracidn;
b) st una de las partes no ticne establecimiento, se tendri en cuenta su

residencia habitual .

* La Convencién se aplica a todos los intercambios de la
propicdad de una cosa por un precio, quedan excluidos del dmbito de
aplicacién de la norma uniforme todos aquellos contratos que no
responden al concepto econémico de compraventa, tales como la
permuta, ¢l leasing, los contratos de arrendamicnto y los de distribucién
(aunque si' que lo estin cada uno de los contratos que integran un
contrato de distribucién) sin perjuicio de que en estos contratos es ficil

que puedan plantearse problemas de dchmltaclon con la compravenla” »

» VAZQUEZ LEPINETTE, Tomds. Compraventa intemacional de mercaderfas. Op; cit. p. 57.
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'3. 2. Noci6N DE MERCADERIAS.

Son mercaderias “ las cosas corporales de naturaleza mucble de
todo tipo, como, por ¢jemplo, automéviles, maquinarias, programas de
ordenador, fruta o libros ».%

La Convencion dc Vl(.na no pr(.cma lo quc dt.bc cnlcndcrqc por

mercaderia, ¢s dccnr, .lqucllo que puedc scr ochlo de la compravcnn.

En tal vnrlud “ por vcnla dt. mcrc'ldcrns dcbg cnlcndcrsc venta

de blcncs mucblcs corpor'llcs, (.\cluyt.ndoec Ias vullae d(. mmutblcs y.las

.ventas d¢ blcnce lncorporalcs l'ﬂcs ‘como Ios scrvnuoﬂ o Ias plopu.dadcq

” 23

cspeciales .

Vlcn'x cstablccc las

A p(,S’ll‘ dc cII ‘I'x ,Convcncmn d(.

compmv«.nms (.\clu1das de: su '1mblto d(_ dpllC'lClon como lo. (.\prcsa el

articulo 2°:

“ La presente Convencién no se aplicard a las compraventas:

a) de mercaderias compradas para uso personal, familiar o doméstico,
salvo que ¢l vendedor, en cualquier momento antes de la celebracién

del contrato o ¢n ¢l momento de su celebraciéon, no hubicra tenido ni

¥ DIEZ PICAZO Y PONCE DE LEON. Luis y otros. La compraventa intemacional de
mercaderias. Comentario de la Convencisn de Viena. Op. cit. p. 48.

3 BARONA VILAR, Silvia y otros. Contratacion internacional. Editorial Tirant lo blanch,
Segunda edicion. Valencia, Espana. 1999. p, 275,
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debicra  haber tenido conocimicnto de que. las. mercaderias,  se
compraban para ese uso;
b) c¢n subastas;

(Y

-~

Jjudiciales;
d) de valores mobiliarios, titulos o efectos de comercio y dinero;
¢) de buques, embarcaciones, acrodeslizadores y acronaves;

n de electricidad ».
3. 3. ELEMENTOS PERSONALES.

El primero ‘de los sujetos que puede. conformar ¢l presente
contrato, ¢s ¢l denominado vendedor, ¢s aquel ‘que.se- éamljx'omclc a
proporcionar - mercaderias, . - que hayan dc Tryscrv‘:‘—nianiqﬁlcluradés, o
producidas, asi como a transmitir su . propicdad ya entregar los

documentos relacionados con cllas, a la otra;

Esto lo dispone ¢l articulo 30 de la Convencién de Viena:
“ El vendedor deberd entregar las mercaderias, transmitir su
propiedad y entregar cualesquiera documentos relacionados con cllas ¢n

las condiciones establecidas en ¢l contrato y en la presente Convencidn ™.

Las principales obligacién del vendedor son la cntrega de las
mercancias conforme a lo pactado por las partes, en donde deben
precisar las caracteristicas de la cosa, determinar ¢l lugar y el momento

de entrega. Otro deber del denominado también por la doctrina'como
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exportador, ¢s ¢l transferir la propicdad de las mercancias delimitadas,

ademds de realizar la entrega de los documentos correspondientes.

La otra parte contratante llamada comprador, quien se obliga a

pagar el precio de las mismas y a recibirla.

De acuerdo al articulo 53 de la Convencién de Viena:.
El comprador deberd pagar el precio de las mercaderias y
recibirlas en las condiciones establecidas en el contrato y en la presente

Convencién

Entre las principales obligaciones del también denominado
importador, sc encuentra realizar el pago correspondiente, del precio de
las mercancias, considerando conveniente determinar ¢l momento y
forma de pago. También sc encuentra el recibir las mercancias pactadas
en ¢l contrato. El comprador queda obligado a examinar las mercancias,
para analizar su idoncidad y notificar al vendedor de cualquier anomalia

descubierta.

3. 4. ForMA Y ESTRUCTURA.

LI Conlrato dc Compravcnla no rcquxcrc formahzarse por escrito,

sin cmbargo da una m'lyor ct.rtc/'l_]undlca cl rcahzarsc d csla forma,

- Los principios de UNIDROIT, rcgulan‘l:ihlbiéh cSiC‘ﬁéPCClO en su

articulo- 1.2, dctermina que cl contrato no requicre ser celebrado o
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probado por cscrito, ademds de qu(, pucde probamc por cu'llqulcr mcdlo,‘
lo que incluyc a los tcsugos. - ’ '

La Convcncxon dc Vu.na en su’ 'lruculo Il wmblccc

b Ll conlr'u‘ dc compr'lvcnm no lcndr'l que celcbrarse'm probarse—

por cscmo ni- cs‘tara sujeto a ningan otro u_qmslto dc form'l._Podr'l

probarsc por cualqulcr medio, incluso por testigos

En el nﬁism_b sentido ¢l articulo 24 de dichz} Ci)'n'v'én:c-ién, 'd’ic‘cr que

% .. la declaracién de aceptaciéon o cunl‘q‘u'icr olm~'mani‘fcsiacic'>vnf de
) lntcncmn "llega" al destinatario cuando se le comunlc'1 VCIb'llanlC o s¢
'cnlrcg'l por cualquier otro medio al dcsun'udno pcrsonalmcnlc, oen su
establecimicnto o direccién” postal o, si no tienc establecimiento ni

dircccidn postal, en su residencia habitual .

El contrato al no requerir ¢l cumplimiento de algin requisito de
forma, puede ademis realizarse a través de otros medios como el
telegrama y télex, como se menciona en el articulo 13 de la Convencién.
Sin embargo es necesario incluir otro tipo de medios como las cartas, el

teléfono, incluyendo comunicaciones electronicas.

Al respecto es conveniente mencionar ¢l comercio electrénico,
considerando que el contrato se perfecciona cuando ambas partes se
ponen de acuerdo sobre la mercancia y el precio, no hay impedimento
para que se realice a través de transmisiones electronicas, gracias a los

avances tecnoldgicos ahora es muy comin realizar compras por Internet,
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por mcdlo de una. pdgma o u(.nda vm.u'xl dondc s¢ coloca una a lista de
.productos (m(.rcancns) que s¢ ofr(_ccn al publlco. Por lo que “debe
tomarse ¢n cuenta como una modalldad dc ‘contratos de compraventa,

dlsunguu.ndo por supucslto si es n'tcxonal 0 mu_rnacnon'll

El contrato sc integra con la voluntad de las partes, se forma a

harlir de dos mome‘nlos:"l‘a propuesta (oferta) y la respuesta (aceptacion).

La oferta debe diriéirsc a una o varias personas determinadas,
debe indicarse las mercaderias, la cantidad, asi como ¢l precio, o la forma
“de determinarlos. Debe ‘indicar la intencién del oferente de quedar
obligado en' caso “de ‘aceptacién, asi lo indica ¢l articulo 14 de la

Convencion de. Viena,

Se puede dar:

¥  Retiro ‘de'la, ofe&a. Conforme al articulo 15 de la Convencién, se
llcva’n'cabo una vez recibida la oferta por el destinatario, aunque
sca irrevocable, si se le comunica al receptor tal propdsito, antes o al
mismo ticmpo que la oferta. Se aprecia en aquellas ofertas que
todavia no han sido valoradas por el destinatario.

% Revocacion de la oferta. Se¢ clectia cuando la olerta llega al
destinatario antes de haber enviado su aceptacion, excepto que se
hubiese sefialado la condicion de irrevocable o se otorgase un plazo
para la aceptacién.

%  Extincién de la oferta. Es regulada por el articulo 16 de la

Convencién citada. Se produce cuando cl rechazo de la oferta
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alcanza al ofcrente. Son varias las alternaltivas al respecto: Rechazar
la oferta, aceptarla con pequeiias modificaciones, o condicionarla a

la realizacion de las modificaciones.

La aceptacion consiste de acuerdo al articulo 18 de la Convencién
de Viena, en toda declaraciéon u otro acto del destinatario que indique
‘_ asentimiento a una oferta, dentro del plazo seiialado o razonable. El
silencio o la inaccion, por si solos, no constituirin aceptacién. Puede
expresarse  mediante la realizacion de actos relacionados con la
6pcrzici6n, por ¢jemplo la expedicién de mercancias o ¢l pago del precio.
También prevé la aceptacion de ofertas verbales misma que tendré qﬁc

ser inmediata, a menos que de las circunstancias resulte otra cosa.

El contrato se perfecciona, de acuerdo a los articulos 20 y 23 de la
Convencion de Viena, con la manifestacion de aceptacién, siempre que
llegue dentro del plazo fijado, o bicn, dentro del plazo razonable esto
debido a los medios de comunicacion utilizados para la transaccién. En
caso de hacerse por telegrama correrd a partir de que sca entregado para
su expedicién, si es por carta desde su fecha o de la que figure en el sobre,
cuando se trate de medios de comunicacion instantinea correra a partir
del momento en que la oferta llegue al destinatario. Para realizar el
computo del plazo, no sc excluyen los dias feriados oficiales o no

laborables.

Pucde figurar la rctirada de la aceptacién, en caso de que llegue

antes que la aceptacion -haya surtido efecto o en esc momento, conforme
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al articulo 22 de la Convencién. De acuerdo al articulo siguiente, puede
_originarse ademas una aceptacién tardia, cuando se realiza luera ¢l plazo
fijado. o razonable, que surtird efecto como aceptaciéon del oferente,
cuando sin demora, informa de mancra verbal al destinatario o le envia

una comunicacién cn tal sentido.

Puede darse el caso, acorde al articulo 27, que puedan producirse
demoras o errores en la transmision de comunicacion, que no le permitan.
llegar a su destino, con la finalidad de proteger al ofercnte’ de

aceptaciones debidamente cnviadas, ‘pcro que lleguen con rclraso," puédc o

invocar este articulo.

En cuanto a la estructura del contrato, no existe disposicién alguna
quc determine con exactitud los elementos que debe contener, csto es
debido a que cada caso es particular, por lo que el contrato ¢s diferente y
en él debe establecerse lo que mads convenga a las partes, siempre que se
haga de forma clara, y se realice la descripeion precisa de cada cliusula,
para que de mayor certeza juridica ¢ impida posteriores conflictos entre

las partes contratantes.
3. 5. OBJETO DEL CONTRATO.

El objeto es ¢l elemento mis importante de todo contrato, es la
forma de expresar las obligaciones pactadas entre cada parte contratante,
que consisten ¢n la entrega de mercancias, a cambio del pago del precio

de las mismas.




45

Debe fijarse la denominacién de las mercancias, puede utilizarse el
nombre técnico o genérico de los bienes objeto de transaccién, también si
se considera . conveniente sefialar ¢l nombre comercial que hayan

convenido las partes.

Es necesario dc(crminar las mercancias en cucsliéh,f'd‘é 'f'orma;
precisa,..y con. la mayor claridad pos:blc. Dctallando la cnnudad
* caracleristicas y condiciones, para evitar errores. en ¢l. ochlo y que con
poslcnondad no se gem.rm conflictos. Pucde ademas involucrar 'la
realizacion  de prucbas sobre. el funcionamiento, capacu'lcnon de

opcradores, asi como olorgnmicnlo‘ de garantias.

- Asi lo sefala cl articulo 35 de la Convencién, inciso 1:
“ El vendedor deberd entregar mercaderfas cuya cantidad, calidad
y tipo correspondan a los estipulados en el contrato y que e¢sién envasadas

. 0 embaladas en la forma fijada por el contrato .

La calidad es un aspecto de relevancia, para que cumpla con las
normas de calidad exigidas por la legislacién aplicable al contrato
pactado, tomando e¢n cuenta que deben ser aptas para el uso que se le
destine o se apliquen, toda vez que en ocasiones se realiza con base en
catdlogos o muestras, y deben coincidir con las entregadas. No solo debe
establecerse que son de la mas alta calidad, de buena calidad o de calidad
superior, sino describir ¢l objeto de la compraventa, ¢l material, ¢l

tamario o peso, los acabados, la presentacion, entre otras caracteristicas,
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Las partcs deben definir la cantidad de las® mercancias,” debe:
colocarse la cantidad ya sca por tonelaje o volumcn, en. caso de- scr

aproximada también, sobre todo debe cspccx(‘carse. -

3. 6. PRECIO DE LAS MERGANC!ASY CONDICIONES DE PaGo.

Es un"covmp" : mdlspcnsablc en la celebracion del contrato, y

la prmcxpal obllﬁamon dcl“comprador y debe hacerse al vendedor de las

mcrcadcnas. ch(. scr ('Jado de comin acuerdo por las paru.s y

rcdaclarsc en (.l mlsmo contrato, ¢n forma expresa o implicita.

La Convencién de Viena regula el precio de las mercancias como

forma de pago cn los articulos 53 a 59.

“ La obligacién de pagar el prccno consiste, sobre todo, en dar la

cantidad de dinero que se hubiese convenido como precio .26

El comprador tiene la obligacién de pagar el precio adoptando las
medidas necesarias, para cumplir con los requisitos fijados cn el contrato
o por las leyes o los reglamentos pertinentes para que sea posible el pago.

“ El pago es una obligacién de resultado y no de medios .7

El precio de las mercancias se integra por los costos en que incurre

el vendedor, incluyendo sus beneficios, por lo regular va en funcién del

% ADAME GODDARD, Jorge. £l contrato de compraventa intemacional, s.n.e. Editorial Mc
Graw Hill. México, 1994, p. 185.
7 VAZQUEZ LEPINETTE, Tomds. Compraventa interacional de mercaderias, Op, cit. p. 244.
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peso de las mercaderias, de esta forma sera el peso neto quien determine
¢l precio. También ¢l mercado puede determinarlo, tomando en cuenta a
como sc encuentra ¢l precio internacional de las mercaderias, asi como su

demanda en ¢l pais destino o a nivel internacional.

La Convencién no establece nada en cucnto a la moneda en que

debe pagarse ¢l precio.

Para el caso dc Mékicok“ éabc mencionar que cl pago puede
hacerse en moneda nacional o extranjera, puesto que para cllo no existe
prohibicién legal, atendiendo también al momento de realizar este tipo
de operaciones en moneda extranjera hacer la conversion conforme al

valor del peso ¢n ¢l mercado de valores o de moneda extranjera ».?

En ¢l mismo sentido la Ley Monctaria de los Estados Unidos

Mexicanos, en su Articulo 8 determina:

“ La moneda extranjera no tendra curso legal en la Repablica,
salvo en los casos en que la ley expresamente determine otra cosa. Las
obligaciones de pago en moneda extranjera contraidas dentro o fuera de
la repablica para ser cumplidas cn esta, se solventaran entregando el
cquivalente en moneda nacional, al tipo de cambio vigente en el lugar y

fecha en que deba hacerse el pago .

8 VALDES COSSIO, Rafael Luis Ramén. La Franguicia Internacional”. Tesis Profesional.
Facultad de Derecho, Universidad Nacional Auténoma de México. México, 2000. p. 52.




48

El precio puede encontrarse no determinado en ¢l contrato de
compraventa, ni una forma para determinarlo, en estos casos podemos
remitirnos a la Convencién de Viena, en su’ articulo 55, “ ... se
considerard, salvo indicacién en contrario, quec las partes han hecho
referencia implicitamente al precio gencralmente cobrado en el momento
de: la celebracién del contrato por' tales mercaderias, vendidas en

circunstancias semejantces, cn ¢l trafico mercantil de que se trate ”.

El no dcterminar el precio, 'parcccn"a‘ que va en contra de la
validez del contrato mismo, en virtud de quc':su«p(;I‘féccién depende de
que las partes se pongan de acuerdo en precio y cosa. Conforme a los
Comentarios de la Sccretaria de la Comisién de Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional, se¢ podria. originar en- aquellos casos
donde una de las partes contratantes tiene su establecimiento en un pais

que no ha ratificado la Convencién de Viena.

Al respecto Adame Goddard, considera esta posibilidad, diciendo:
“ lo que puede suceder, y sucede de hecho, son contratos en los que
implicitamente se conviene pagar el precio que la cosa vale, sin-indicar
',] a l d e, . . 2 d . V,’ 29 .
cuil es el monto de ese precio, ni cémo va a determinarse .
La forma de pago tampoco se encuentra determinada dentro de la’
Convencién de Viena, por lo cual se realizard conforme lo pacten las
partes. De esta forma puede realizarse en efectivo, mediante transferencia

bancaria, a través de créditos documentarios, y mediante cheque.

¥ ADAME GODDARD, Jorge. Ef de compraventa i ional. Op. cit. p. 190.
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Con respecto al lugar de pago, la Convencién en su articulo 57
establece varios supuestos, para aquellos casos en que no se determine en

¢l contrato por las partes:

1) El comprador, si no estuvicre obligado a pagar ¢l precio en otro
lugar determinado, debera pagarlo al vendedor:
a) c¢n ¢l establecimiento del vendedor; o ‘
b) si el pago debe hacerse contra cntrega de las mercaderias o de

documentos, en el lugar en que se efectiic la entrega.

2) El vendedor debera soportar todo aumento de los gastos r@ldliVos al

pago ocasionado por un cambio de su establecimientoacaecido: -

después de la celebracion del contrato ™.

La dclcrmmacnon dcl lug'tr de pago uene efcctos ar: detcrmm'lr
al Juez compctcntc, cn caso  del surglmlento e de kconﬂxctos, .por

mcumpllmlemo dc las obllgacloncs.

‘Por ﬁltivmo"cs necesario conocer el momento del pago, cste. debe
realizar en'.plazo fijado por las’ partes, sin que lenga que realizarse
'rcqucﬁmiémo alguno a la otra parte. La Convenci6n de Viena, dclimi(a
varias - alternativas* para’ regular  cste ‘aspecto, cuando no. es ﬁjadd

previamente por los contratantes: '

« Articulo 58.
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E! comprador, si no estuviere obligado a pagar ¢l precio en otro
momento determinado, deberd pagarlo cuando el vendedor ponga a
su disposicion las mercaderias o los correspondientes documentos ‘
representativos conforme al contrato y a la presente Convencién. El
vendedor podri hacer del pago una condicién para la entrega de las
mercaderias o los documentos.

Si el contrato implica el transporte de las mercaderias, el vevndcdc1>r
podri expedirlas cstableciecndo - que las mercaderias "'o, ,los
correspondicntes  documentos representativos ‘no- s¢- pondran‘.en’
poder del comprador mds que contra cl pago del precio. ™ ‘ ‘

El comprador no estard obligado a pagar cl precio mfcniras no haya
tenido la posibilidad de examinar las mcg‘cadcn‘as,‘ a méﬁos qﬁc ‘las
modalidades de entrega o de pago pactadas por las -partes sean’

incompatibles con csa posibilidad .

3. 7. ENTREGA DE 1AS MERCANCIAS.

La entrega de las mercancias s una obligacion correspondiente al

vendedor. Las partes deben establecer el lugar y plazo para que dicha

cntrega sca cfectuada, los cual compele a las partes a realizarse en la

forma cstablecida.

La entrega depende de que implique. o no el transporte de las

mercaderias, el articulo 31 de la Convencién lo regula. Cuando se hace

referencia a la obligacién de transportar las mercaderias, se limita a

poncrlas e¢n poder del primer porteador, y éste serd quien las traslade al
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comprador. En caso de no comprender cl- transporte, - restringe la
obligaéién de ponerlas “a disposicién del éomprador en el lugar
determinado para cllo. En este Gliimo caso, sc. i"ncl‘uye ademas la
j)osibilidad dc realizar dicha entrega en el lugar dondc cl,véndcdor tenga

su establecimiento al momento de celebrar el contrato.

Sc estima- que. 'la entrega no se cfectio, en los -casos que a

continuacién se mencionan:

“ Cuando avisa al comprador que ya puede pasar a recoger las
mercancias a un determinado almacén, pero éstas no estan todavia
claramente idcnﬁﬁcadhs (o especificadas), esto es, contadas, medidas o
pesadas y separadas mediante marcas - o alguna otra forma - de
mercancias semejantes. Cuando ha puesto las mercancias en poder del
porteador, pero no ha avisado de esto al comprador, ni le ha dado la
‘in‘[‘ormacién o documentos necesarios para disponer de elias en el lugar
de destino. Ni cuando el vendedor, habiendo puesto las mercancias en
poder del porteador y habiendo avisado de ello al comprador, las envia a

una persona o lugar cquivocado .

Se prevé por la Convencién en el articulo 52, la posibilidad de
producirse una entrega en exceso, manifestada por ¢l vendedor, donde el
comprador debe comunicar su decisién, la aceptaciéon o el rechazo, en
caso de accptacién queda obligado a pagarla al precio establecido en el

contrato.

* Ibidem, p. 141,
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En la celebracién del contrato se debe convenir el lugar de entrega
de las mercancias, con la finalidad de saber si se cumplié o no con lo
pactado y ademas definir por cuenta de cual parte corren los gastos y los
ricsgos de transportacion de las mercancias, asi como ¢l pago de
impuestos. Is preciso distinguir entre lugar de entrega y lugar de destino,
que algunos autores denominan entrega directa y entrega indirecta,

respectivamente, las cuales por decision de las partes pueden coincidir.

La primera “ s¢ caracterizan porque en cllas ¢l vendedor entrega la
mercaderia al mismo comprador (o a su representante), cumpliendo con
_su obligacién de entrega o bien al ponerla en poder y posesién de éste o
bien, al ponerlas a su disposicién . Sin embargo, no se requiere realizar
la entrega material de las mercancias, solo es necesario que ¢l vendedor

haga lo necesario para que llegue al poder del comprador.

En la segunda forma de entrega el convenio se basa en la entrega al
transportista, que se considera un tercero que recibe la mercancia y tiene

la tarea de trasladarla hasta poner a disposicion del comprador.

La mercancia objeto del contrato, puede ser entregada ¢n la fecha
determinada o dentro del plazo convenido. El articulo 33 de la
Convencién de Viena establece que el momento de la enwrega puede
determinarse, pero no precisa un término para hacerlo, por lo que debe

acudirse a los usos y costumbres pactadas por las partes. En caso de

M VAZQUEZ LEPINETTE, Tomés. Comp internacional de mercaderias. Op. cit. p. 173
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“establecerse un plazo para el cumplimiento, ¢l vendedor podra escoger

una (echa dentro de ese plazo.

Sin embargo, tal vez no sc encuentre pactada en el contrato, causa
por la cual podemos remitirnos al inciso c) del articulo citado, expone que
“ en cualquier otro caso, dentro de un plazo razonable a partir de la
celebracion del contrato ”. El plazo razonable que refiere “ dependeri de
las circunstancias del contrato (como el tipo de mercancia, la forma de
pago, las cliusulas de garantia o de condicionamiento de las obligaciones)
y de las partes (como distancia que hay entre cllas, experiencia en el
comercio, o necesidades que  tengan de  recibir la mercancia o el
precio) ».%

Es importante realizar la entrega de las mercancias dentro de la
fecha o plazo convenido, de otra forma causaria el incumplimiento del
contrato, sc infiere que no se da después del plazo convenido, pero
tampoco con antelacion a éste, toda vez que este Gltimo punto podria
causarle inconvenientes al comprador, lo que implicaria dafios y
perjuicios al no encontrarse preparado para recibirlas, como puede en
cuanto al pago del precio, ¢l (ransporte para las mercancias, o costos por

almacenamicnto, entre otras.

En cuanto a esta entrega anticipada de las mercancias, no genera
obligaciéon del comprador a aceptarla, de hecho tiene la posibilidad de

aceptarla o rechazarla, con fundamento en ¢l articulo 52 inciso 1 de la

32 ADAME GODDARD, Jorge. £/ cntrato de compraventa intemacional. Op, cit. p. 146.
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Convencion - de’ Viena.- En caso de :1cc‘pmrla‘ipucdc hacerse de dos
formas: . como - una - modificacién del” momento - de entrega de la
rﬁcrcancfa, y en este caso no ticne derecho a ‘exigir la indemnizaciéon por
dafios y perjuicios; la otra forma es la aceptacion anticipada de la
mercancia, que no le impide reclamar dafios y perjuicios. En caso de
rechazo ¢l comprador queda obligado a tomar posesion. de las
mcrcancias y custodiarlas, asi lo cstablece ¢l articulo 86 de la

Convencion. -

El vendedor debe comprometerse a entregar la mereancia libre de
derechos y pretensiones de terceros, de esta forma debe proporcionar la

utilizacién pacifica, de acuerdo al articulo 41 de la Convencion de Viena,
3. 8. ForMa DE ENViO DE LAS MERCANC{AS.

Los contratantes deben hacer:la especificacién en’ el contrato,
sobre el tipo de envase y embalaje requerido ‘para la proteccién vy
garantia del producto, hasta el momento. de- su:entrega, toda vez que

debe tomarse en cuenta que va a transportarse por.un largo recorrido.

Es obligacién del vendedor, con fundamento en ¢l articulo 35 de la
Convencidon de Viena, atenderse a la forma habitual para tales
mercancias, o cn determinado caso las necesarias para conservar y
proteger las mercaderias en forma adecuada, Conforme a ello, deben
expresarse los cuidados y las condiciones que estimen pertinentes Ias

partes al mangjar la mercancia, asi como los ricsgos que pueden derivarse:
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dcbido a una manipulacién descuidada, incluyendo las precauciones en

climas extremosos.
3. 9. ENTREGA DE LOS DOCUMENTOS.

Las partes:al celebrar un contrato internacional de compraventa,
ticnen sus ‘establecimientos en paises . distintos, . necesitan " de " los
“documentos relativos-a la operacién.” Dicha -entregale: permite al

comprador adquirir la poscsién y disponer de las mercancias adquiridas.

Ll articulo 34 de la Gonvencién de Viena estipula:

“_El vendedor, si cstuviere obligado a entregar documéntos
relacionados con las mercaderias, debera entregarlos en el momento, en
el lugar y en la forma fijados por el contrato. En caso de cntrega
anticipada de documentos, ¢l vendedor podra, hasta ¢l momento fijado
para la entrega, subsanar cualquier falta de conformidad de los
documentos, si el cjercicio de ese derecho no ocasiona al comprador
inconvenicntes ni gastos excesivos. No obstante, el comprador conservara
el derecho a exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios conforme a

la presente Convencion .

La Convencién no establece cuales son los documentos que deben
entregarse, cmpero cs conveniente especificar en el contrato los
documentos que deben ser entregados, esto va-a depender de la

transaccion que sc este realizando, como son la factura de las mercancias,
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¢l conocimiento de embarque, el certilicado de origen o de “calidad,
certificados  sanitarios, ~la. péliza - de -seguro, la:- poliza de- carga, el
certificado de - calidad, ‘la_lista de "empaque, ademis pueden incluirse

manuales de operacién 'y uso; entre otros.

3. 10. InsPECCION DEL PRODUCTO.

Sc consndcra como una de las responsabilidades del compradon, cl

examinar la mercancia entregada, para verilicar que cumplc con todos

los’ rcqulsltos de calidad, expresados cn ¢l contrato y que se han analizado

con anterioridad. Con la finalidad de tener la certeza de que el producto

coincide con lo pactado, el comprador examina las mercancias o solicita
a un tercero que lo haga, que por lo general son empresas que realizan
este tipo de certificacion.

. Esta inspeccién se realiza antes de que sean puestos a disposicion
del transportista o en el momento de arribar a su destino, y en caso de
conformidad con las mercancias, expedird ¢l certificado de calidad del
producto. Debe hacerse conforme al articulo 38 fraccién 1, en el plazo
mds breve posible atendiendo a las circunstancias, se infiriere aquel que
las partes consideren convenientes para examinar las mercancias,

dependiendo del tipo y cantidad.
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“ La conformidad consistc en la adecuacién material de las
mercaderias con las que el vendedor pretende cumplir a las exigencias del

contrato y de la propia Convencién ».*

No se considera una obligacién del comprador, porque no se
pucede declarar incumplimiento de contrato por no realizarlo, mas bien cs
una proteccion que adquicre, para poder reclamar si no se encucntra

conforme.

Por 1al virtud, ¢l vendedor tiene la obligacion: de entregar las

mercancias que se consideren acorde a lo pactado:

Puede - darse el caso de que ¢l comprador ‘no se encuentre
conflorme con las mercancias, por que no cumplen con la calidad
solicitada, no cuenta con las caracteristicas requeridas o aptas para su uso
ordinario, o para el uso especial que se manifestd en forma expresa o
tacita en el contrato, que no posea las cualidades de la muestra o modelo
cxhibido, o bien, el envase o embalaje no estén en la forma habitual,
como lo establece el articulo 35 de la Convencidn, en estas situaciones el
vendedor es responsable. Esta responsabilidad depende: de la ignorancia
por parte del comprador, de la falta de responsabilidad hasta el momento
de la transmisioén del ricsgo, a ademads cuando sc realiza la notificaciéon de

la falta de conformidad.

¥ DIEZ PICAZO Y PONCE DE LEON, Luis y otros. La compraventa internacional de
mercadertas. Comentario de la Convencidn de Viena. Op. cit. p. 287,
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El - comprador- ticne que notilicarle al vendedor la falia de
conformldad con’cl producto, que la Convencién de Viena en su articulo
39, ¢ ...‘dcnlro de un plazo razonable a partir del momento en que la
haya o debiera haberla descubierto ”. Teniendo como plazo méaximo dos
. afios a partir en que las mercaderias fueron puesias en poder del

“'éorﬁ‘prhdor, excepto que ese plazo sea incompatible con el periodo de

. garantia contractual.

3. 11. RESPONSABILIDAD SOBRE EL PRODUCTO. -

“ El ricsgo consiste en la mcrma palnmomal que ha de sufrir-el
comprador o ¢l vendedor por ¢l dclcrloro o pc:dlda de las mercancias,
sobrevenidos por causas que no seéan imputables a un acto u omisién de

uno de ellos ”, ¥

Es un aspecto que las partes deben convenir vy establecer en el
contrato. En caso de no establecerlo se determinari la responsabilidad
sobre ¢l producto, con base en ¢l momento de la transmision del riesgo.
Por tal motivo ¢l vendedor se considera responsable hasta el momento en
que transmite el riesgo al comprador, que de acuerdo con ¢l articulo 66
de la Convencidn de Viena, “ la pérdida o el deterioro de las mercaderias
sobrevenidos después de la transmision del riesgo al comprador no.
liberaran a éste de su obligacion de pagar el precio, a menos que se deban .

a un acto u omisién del vendedor

3 ADAME GODDARD, Jorge. El contrato de compraventa intemacional. Op. cit. p. 327,
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Se transmite el riesgo cuando el vendedor pone a disposicion del
primer portecador las mercancias, ademads cuando se pacta un lugar
determinado, se transmite hasta que se ponen en poder del porteador en
cse lugar, para que las traslade al comprador, conforme al articulo 67 de
la Convencidn, “ en este mismo sentido, ¢l riesgo se transmitira al
comprador hasta que las mercaderias estén claramente identificadas a los
cfectos del contrato mediante sefiales en cllas, mediante los documentos
de expedicién, mediante comunicacién enviada al comprador o de otro

modo ”.
3. 12. PATENTES Y MARCAS.

En-'matcria de: propiedad industrial es importante protéger -las
marcas de los productos nacionales, que se ¢xportan al extranjero, que en
varios casos s¢ generan al amparo de patentes, con la finalidad que se-

-encuentren amparados por ley del pais destino.

Es conveniente analizar, que la propiedad intelectual se divide en
derechos de autor y propicdad industrial, este dltimo es el que sc

analizard.

La prbpicdad industrial, cuyo fundamento se encuentra en cl
articulo. 28 constilucibnal, podemos considerarla como un conjunto de
derechos que sirven para proteger a las personas fisicas y morales, de
reservarse - sus - creaciones  (patentes, modelos de utilidad, disefios

industriales) distinguir sus productos o scrvicios de otros de la misma
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especie o clase (marca -y “denominaciones de origen), proteger la
originalidad. de sus avisos comerciales, conservar la privacidad de sus
secretos  comerciales - o industriales, distinguir la identidad de  sus

cstablecimientos comerciales de otros dedicados al mismo giro.

La palénlc éonfo|~mc al 'a'ru'c'ulol‘b 23 de la~ h.y de propiedad
industrial, “ es un dcrt.cho real derivado de un aclo admxmstrauvo porlo

“lanto rcconocxdo por ¢l Estado, sobrc blcncs lnmat(.ualcs, quc concede al

titular la explotacién exclusiva de su invento ’ .'Tlcnc una vigencia de 20

afios improrrogables.

Los derechos que genera en bencficio: del - titular; se refieren a
demandar dafios 'y perjuicios a terceros que explotaren la patente, antes

del otorgamiento, asi lo establece el articulo 24 de la misma ley.

El ardculo 88 de la ley determina el concepto de marca,
considerada como “ todo signo visible que distinga productos o servicios,

de otros de su misma especic o clase en el mercado *

La marca tiene una vigencia de 10 afios'y podra renovarse por
_periodos de la misma duracién, conforme al articulo 95 de la misma ley.
Una vez inscrita ‘(en” el Instituto Mexicano de Propiedad Industrial)

produce efectos en perjuicio dc terceros.

“Es. convcmcnte reglslr'lr los derechos de propiedad industrial, su

rclcvanc:a radlca en cl reconocimicnto que a nivel mundial sc le da a esta
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rama del dcrccho, loda vez qu(_ el vnolar cualquu,ra de csias normas, trae
como consccucncla sanciones ';t.w.r'u), que pucd(.n llcgqr a ser de indole

pcn'll

3.'13. VIGENCIA DEL CONTRATO. -

EI pluo dc durdcxon dcl contralo d(.bc scr dclcrmmado por las

: (’nahdad del contralo. ‘

parles, o pucdc dcducxrsc d(. la naluralcza y |

Pero pucdc paﬂr madvcrudo por las parlcs, y por .tanto no

determinarse la duracxon del pacto convt.mdo.

En caso de. estipular una duraciéon: indefinida, ‘la’ relaciénse
termina cuando una de las partes lo decida. En ¢l caso de compraventas

‘que se realizan en un solo acto, €s mis ficil determinar cuando termina

el contrato, sin ¢mbargo va mas alld, abarcando- plazos-de “vigencia,

plazos legales.

El' problema radica cuando se da en. . forma ‘succsiva el
cumplimiento de la obligacion por ello es importante que las partes
‘establezcan el término que mads les favorczca para que el contrato

concluya, respecto a cada entrega o determinado volumen convenido.

“ La vigencia del contrato debe entenderse de dos maneras: Como
¢l periodo durante el cual las partes estin comprometidas a entregar y

recibir las principales prestaciones comprometidas, especialmente las
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mercancias y su precio, y el periodo sefialado por las partes o establccido
porlaley durante el que continuarin vinculadas por lwchos‘rélécionados
con ¢l contrato, y ¢n ¢l que podrin invocarlo para solicitar o’ negar
cualesquicr reclamacion, conducta, prestacion o cobppx'aciéh relacionada

con dicho instrumento .3

3. 14. REsciISION DEL CONTRATO.

Las partes ticnen la facultad para fijar las causas por las cuales
consideren necesario la rescisién del contrato que estin celebrando, de
esta forma cualquiera de las partes pucde solicitar la rescision del
contrato, cuando se encucntren en los supuestos pactados por cllas
mismas. Es conveniente tener cuidado cn la redaccion de la cliusula
cofrcspondicmc, expresando de forma detallada, pero de manera estricta,
toda vez que dificultaria el cumplimiento del contrato, precisando que
nadie esta obligado a lo imposible, por lo que debe establecerse en ¢l

contrato la posibilidad del caso foruwito y la fuerza mayor.

La rescisién se puede dar por incumplimiento de las obligaciones
pactadas por-una de las partes, donde le corresponde a la otra solicitar la

rescision por incumplimiento.

3% Contratos de compra venta internacional. s.n.c. Bancomext, México, 2001. p. 123,
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CAPITULO 4.

Marco Juripico DE LA COMPRAVENTA

INTERNACIONAL DE MERCADERI{AS.

SUMARIO: 4. 1.- Régimen Juridico de la Compraventa Internacional de
Mercaderias conforme al Derecho Interno. 4. L. .- Constitucion Palitica de los
Estados Unidos Mexicanos. 4. 1. 2.- Jurisprudencia. 4. 1. 3.- Cédigo de
Comercio. 4. 1. 4.- Cédigo Civil para el Distrito Federal. 4. 1. 5.- Ley General
de Sociedades Mercantiles, 4. 1, 6.- Ley de Comercio Exterior, 4. 1. 7.- Ley
Federal sobre Metrologia y Normalizacion, 4. 1. 8.- Ley Federal de Proteccién
al Consumidor, 4, 1. 9.- Disposiciones Fiscales. 4. 1. 10.- Ley de Propiedad
Industrial. 4. 1. 11.- Normas Oficiales Mexicanas. 4. 2.- Aproximacién al
Régimen Juridico de la Compraventa Internacional de Mercaderias. 4. 3.-
Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mereaderias. 4. 3. 1.- Aprabacion de [a Convencidn. 4. 3, 2.-
Bstructura General. 4. 3. 3.- Naturaleza Juridica de la Convencion, 4. 3. 4.-
[nterpretacion de la Convencion. 4. 4.- Convencion de las Naciones Unidas
sobre la Prescripeion de los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias. 4. 5.- Principios sobre los Contratos Comerciales Internacionales
del UNIDROIT. 4. 6.- "I'ratado de Libre Comercio de América del Norte 4.
7.« Reglas Internacionales. INCOTERMS. 4. 8.- Otros Términos de
Cotizacion: RAFTD  (Revised American  Foreign  Trade Definitions).
Definiciones Revisadas del Comercio Lixterior Americano. 4. 9.- Reglas y Usos
Uniformes Relativos a Créditos Documentarios.

4. 1. REGIMEN JuriDico DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE

MERCADERI{AS CONFORME AL DERECHO INTERNO.

Para recalizar el andlisis del régimen legal aplicable al contrato de
compraventa internacional de mercaderias, ¢s importante mencionar que

las partes contratantes pueden convenir, dentro de sus negociaciones a

TESIY CON
FALLA DE ORIGEN




64

cual legislacién sc- someterin, Debe asentarse - en: el contrato las
disposiciones ‘pertinentes, que permitan’ evitar conflictos -respecto al

derecho al que se sujetardn,

Existen Icyes y- rcgldmcnlos n.xcnon‘ll(.s quc cst.lblt,cen dlsposxcmncs
de dcrccho pnvado, que: dcb«.n atender los paiscs cuando se realizan las
ncgocnacxoncs de caraclcr internacional. Ademds de convemo, tralados

‘ mlf.rnacxonalcs, asi como reglas internacionales (INCOTERMS)

Son’escasos los organismos oficiales en México de prbmocién del
comercio cxterior, entre los cuales podemos encontrar al Banco Nacional
de Comercio Exterior (BANCOMEXT), organizaciones empresariales y
camara de comercio, que cuenten con un drea juridica y. personal

especializada que pueda asesorar adecuadamente a los exportadores.

En México no se tienen dichas ventajas, son pocos los abogados
cspecialistas ¢n esta rama del derecho y contadas las universidades en las
que s¢ puede cstudiar esta asignatura. Dadas estas circunstancias, son
pocos los importadores y exportadores que utilizan los servicios de un
abogado especialista en la materia que les indiqué cudles son clidusulas
que debe incluir en sus contratos, asi como ¢l alcance y significado de las

mismas.’

Por cllo cs importante realizar un. anallsxs de Im dxsposxcnoncs quc
u.gulan el tema quc se esli abord'mdo, dcntro dcl marco Jul‘ldlCO de

nuestro pais.
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&. 1. 1. ConstiTUuciON PoLiticA DE Los Estapos UNIDOS

MExicanos. ..

Es convcnanlc iniciar ¢l estudio del régimen legal, con basc en
nuwlra Carla Magna, quicn establece la supremacia constitucional en su
articulo- l33,‘ otorgando a los tratados celebrados por el Presidente de la

& R'cpﬁbl’ica y aprobados pdi' el Senado, la calidad de ley suprema de toda
la Umon, dcbxdo a csta cncunslancm forman' parte de nuestro dcrccho

: mlcrno.

Es oportuno indicar, quclas partes ‘al clegir el dcrccho que
re.guhra sus negociaciones, pucden optar por. el derccho mtcrno, sin
~-embargo esta decision 1mpl|c1 que. adcmas qucdan someud'ls a lodas las

convenciones que celebre su pais, tal es cl caso de l\/I(.\lCO. SONE
Al respecto, ¢l citado articulo 133 Constitucional 4 la letra dice:

“ Esta Constitucion, lasseyes del Congréso de la Unién que
emanen de clla y todos los tratados que estén de acuerdo con la misma,
celebrados y que se celebren por el Presidente de la Repiblica, con
aprobacién del Senado, serdn la Ley Suprema de toda la Unién. Los
jucces de cada Estado se arreglarin a dicha Constitucién, leyes y
tratados, a pesar de las disposiciones en contrario que pueda haber en las

Constituciones o leyes de los Estados
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Dec donde sc parte para considerar, que respecto al tema que sc
plantea en el presente trabajo, es ‘aplicablc para regular este tipo de
contratos, la Convencidn de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderias. Asi como todas aquellas a
las cuales se haya sometido nuestro pafs, que con referencia a este topico

se desarrollaran con posterioridad en este capitulo.
En malcna de comercio exterior, nucstra Constitucién Politica
(.smblccc diversos preceptos que regulan este topico, determinando las

atribuciones inherentes a cada uno de los Poderes de la Unién,

- Iniciaremos por referir el articulo 5° que establece la libertad de

> profesién; mismo que continuacién sc transcribe:

e A nmguna pclsona podr.t xmpcdlrst, qu(, se. dcdlquc a: Ia‘ :

~proﬁ,sxon mdusma comcrcm o raba_]o que le acomodc, sxendo llCllOS o]

Es preciso determinar que en ‘el articulo 73 fraccion XXIX 1°~
Constitucional, se fundamenta-la facultad otorgada al Congreso de’la

Unién para establecer contribuciones sobre el comercio exterior. - -

En tanto, el Ejecutivo tiene la facultad para dirigii‘ la - politica
exterior, ademas de la capacidad para cclebrar tratados internacionales,
regulada por el articulo 89 fraccion X. Este precepto ademas establece
principios normativos que debe tomar en cuenta cl Presidente de la

Repiblica para conducir la politica exterior, consiste cn:
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La autodcterminacién de los pucblos.
La no intervencion.

La solucién pacifica de (_omrovusms

+ 4 4

La proscripcion de la amcnaz,a o Ll uso dc ld fucr/a cn relaciones

internacionales.

ry

La lgualdadJundxc(l de los. Esndos.

E 3

La coopcracxon mtcrndcxon il p.u"l el dcsqrrollo

¢ La lucha por.la paz y la scgundad i u.rnacnc_)nales.

El mismo articulo en Ja fraccién XIII, precisa la facultad que recae
en ¢l Presidente de la Repuablica para habilitar toda clase de puertos, de
igual modo para establecer aduanas' maritimas y fronterizas, asf como

designar su ubicacion.

Por su baﬁc ¢l Senado de la Repiiblica tiene la facultad exclusiva
de analizar la politica exterior llevada a cabo por el Presidente de, la
Republica, asimismo aprobar los tratados internacionales y convenciones
diplométicas celebradas por ¢! Ejecutivo, conforme al articulo 76 fraccién

I, de la Constitucién Politica.

Debemos tomar en cuenta al articulo 131 Constitucional, como -
soporte principal del comercio internacional, mismo que a continuacién

sc transcribe:

“ Es facultad privativa de la Federacién gravar las mercancias que

s¢ importen o exporten, o que pasen de trinsito por el territorio nacional,
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asi como reglamentar en todo tiempo y aun prohibir, por motivos de
seguridad o de policia, la circulacién en el interior de la’ Repablica de
toda clase de efectos, cualquiera que sea su procedencia; pero sin que la
misma Federacion pueda establecer, ni dictar, en cl Distrito'chcral, los

impuestos y leyes que ¢éxpresan las fracciones VI'y VI del articulo 117.

- El Ejecutivo podri ser facultado por el Congfcso de la Unién para
aumentar, disminuir o suprimir las cuotas de las tarifas de exportacién e
importacién, expedidas por el propio Congreso y para crear otras; asi
como para restringir y para prohibir las importaciones. las exportaciones
y ¢l transito de productos, articulos y clectos, cuando lo estime urgente, a
fin de regular ¢l comercio exterior, la economia del pais, la estabilidad de
la produccién nacional, o de realizar cualquier otro propésito cn
beneficio del pais. El propio Ejecutivo, al enviar al Congreso el
presupuesto fiscal de cada afio, someterd a su aprobacién el uso que

hubiese hecho de la facultad concedida ™.

Conforme al primer parrafo del articulo transcrito, y con base a lo
que establece el 124, tenemos que aseverar que es facultad exclusiva de la
Federacién la regulacion del comercio exterior, misma que se llevara a
cabo por el Ejecutivo, como una facultad delegada del Congreso, como

se desprende del parrafo segundo.
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4. 1..2.  ~_JURISPRUDENCIA

Por lo. que rdspccl't al dcrccho interno cxislc jurisprudencia
(_om.spondu.nu. al; Conlralo d(. Compmvent'l, ml%ma que. resulta

aplicable en aspccloq qut. se prcsenu.n durantc ia uuslcncn del contrato.

Instancia: Tribunales Colegiados ‘de Gircuito l-‘uén(c: Semanario

Judicial de la’ Fck‘dcrlaciénfvl’zirlé 1 199-204 Scxta Parte Tesis:

Pagina: 51 o
COMPRAVENTA - I\IIERCANTIL, DmOS' Y ‘PERJUICIOS DERIVADOS DEL
INCUMPLIMH:NTO DEL CONTRATO DE. No obstante que ¢l comprader no
Iny.l rcmbldo la tol’\lldad de 'las mercaderias convenidas, si no reclama cl
cumplimiento del contrato por la entrega de esos efectos ni tampoco se preciséd
¢l lugar y fecha en que se efectuara, su accién sobre pago de daiios y perjuicios
que de ahi hace derivar, como éstos deben ser consecuencia inmediata y
directa del incumplimicento de la obligacion, sélo pudo ser viable después de 30
dias siguientes a la interpelacion a la vendedora por la entrega del faltante de
los bienes que adquirié. ( Articulos 2080 y 2082 cn relacién con el 2110 del
Cadigo Civil, aplicado supletoriamente). TERCER TRIBUNAL GOLEGIADO EN

MATERIA CIVIL DEL PRIMER CIRCUITO.

Novena Epoca Instancia: Tribunales Colegiados de Circuito Fuente:
Semanario Judicial de la Federacién y su Gaceta Tomo: V, Encro de

1997 Tesis: 1.30.C.124 C Pagina: 442 Materia: Civil
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COMPRAVENTA MERCANTIL. LA FORMA DEL CONTRATO NO ES ELEMENTO
CONSTITUTIVO PARA SU VALIDEZ, SI SE RECONOCIO SU EXISTENCIA EN UNA
CARTA ENVIADA POR FAX. Resulta irrelevante que las partes que pretendan
concertar una compraventa de cardcter mercantil, no lo hagan formalmente
¢n un contrato por cscrito, en ¢l que ambas s¢ comprometan a prestacioncs
reciprocas, porque la forma no es clemento constitutivo de la cdmpravcnta,
por lo quc si éstas a través de actos mercantiles convienen en la concertacién
de una compraventa de mercancia, al formular una oferta de compra en una
carta cnviada por fux, y aceptarse la misma por ¢l comprador, debe
considerarse que ¢l acto es vilido por contener la oferta los clementos
caracteristicos del contrato dcfinitivo en términos de lo dispuesto en los
articulos 2246 y 2249 del Codigo Civil, estiindose entonces frente a una
verdadera compraventa aunque de caracter informal, por convenir las partes
en la cosa, ¢l precio y la forma de pago en la carta fax, conforme al articulo
2249 del Cédigo Civil, de aplicacion supletoria en materia mercantil; de tal
mancra que si en los contratos mercantiles cada uno se obliga de la mancera y
términos en que aparcce que quiso obligarse, la carta fax, adminiculada con la
confesional del comprador, adquicre cl valor de prucba plena en términos del
articulo 1296 del Cédigo de Comercio, dado que para la validez de dicho
acto, no se requieren formalidades especiales. TERCER TRIBUNAL COLEGIADO

EN MATERIA CIVIL DEL PRIMER CIRCGUITO.

Novena Epoca Instancia: Tribunales Colegiados de Circuito Fuente:
Semanario Judicial de la Federacién y su Gaceta Tomo: X1, Enero del

2000 Tesis: V1.30.C.61 C Pagina: 976 Materia: Civil Tesis aislada.
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COMPRAVENTA. NO BASTA. QUE: LOS CONTRATANTES REFIERAN. SER

COMERCIANTES, PARA QUE LAS ACCIONES DERIVADAS DE ESA {NDOLE DE

CONTRATOS, DEBAN PROMOVERSE EN LA ViA MERCA.NTIL Y NO EN LA CIVIL.

La circunstancia de que las partes cn un contrato de compraventa, al
momento de proporcionar sus gencrales, manifiesten que se dedican al
comercio, es insuficiente para que deba considerarse ese acuerdo de
voluntades como un acto de comercio y que, por ende, haga procedente la via
mercantil para deducir las acciones que se deduzcan del mismo, toda vez que
dada su naturalcza civil, cse tipo de contratos no pueden reputarse como actos
de comercio, en términos de lo dispuesto por el articulo 75 del Cédigo de
Comercio, por no ser su finalidad Ia especulacion; de ahi que respecto de ellos
la via id6énea es la civil. TERCER TRIBUNAL COLEGIADO EN MATERIA CIVIL

-DEL SEXTO CIRCUITO.

Novena Lpoca Instan Tnbunalcs Colcgiados de Circuito Fuente:

Scmanano‘]uclixcnl‘dc la, chcracnon ‘y’su Gaceta Tomo: XVI, Agosto

de 2002 Tcsn‘ L 30 C. 34-7 c Pagma‘ 1256 M'ucn'\' Civil Tesis aislada.

g WXTOS 'O UNILATERALMENTE

'COMPRAVENTA. Lc_is‘, coxv'mA'ros _
»MERCANTILES SE RIGEN POR LAS NORMAS DE CARACTER MERCANTIL,
AUNQUE PARA UNA DE LAS PARTES SEAN AC'I‘OS crviLes. El contrato de
compraventa, que cs ¢l mids comercial de los contratos, puede ser civil,
-mercantil o mixto (unilateralmente mercantil). Esto altimo significa que el
. contrato pucde scr civil para una de las partes y mercantil para la otra. La
calificacién de la mercantilidad de la compraventa depende, segiin los casos,
de la intencién o finalidad de los contratantes, dc la cosa vendida y de la

calidad de las partes. Asi, conforme a lo dispuesto en el articulo 371 del
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Codigo de Comcrcxo son mch'mul(.s todas '\qucll'w a las que dicho codigo les
da ese carac(cr, asi como Ias quc se hagan con ¢l objeto dirccto y preferente de
traficar, Dicho brctcplo -recogé ¢l concepto establecido en el articulo 75,
fracciones 1 y 11, del mencionado ordenamicento legal, conforme al cual tienen
cardcter comercial todas las adquisicioncs, cnajenaciones  y alquileres
verificados con ¢l propésito de especulacién comercial, de mantenimientos,
articulos, mucbles o mercaderias, sea en estado natural, sca después de
trabajados o labrados, asi como las compras y ventas de bicnes inmucbles,
cuando se hagan con dicho propésito de especulacién comercial. En ¢se orden
de ideas, ¢s patente que un requisito esencial de la compraventa comercial es
¢l desco de comprar para revender, es decir, la adquisicién con el animo de
transferir nuevamente la cosa, ¢l que sc presume en quien es comerciante vy,

en cambio, debe probarse respecto del que no tiene esa calidad, por lo que es
de cstimarse como una compraventa mercantil la que se efectiia por un
comerciante o entre comerciantes, teniendo en cuenta que ¢l articulo 76 del

referido codigo mercantil conticne una excepcién a esa regla, al establecer que
no son actos de comercio la compra de articulos o mercaderias que los
comerciantes hagan para su uso o consumo o los de su familia, ni las reventas
hechas por obreros, cuando cllas fueren consecuencia natural de la prictica de
su oficio. Por otra parte, son comerciales, sin importar la intencién con que se
realicen ni la calidad de las partes, las compraventas que tengan por objeto
cosas mercantiles, entendiéndose por tales los titulos valor (articulos 73,
fraccion 11, del Cédigo de Comercio y lo. de la Ley General de Titulos y
Operaciones de Crédito), las negociaciones mercantiles o empresas (articulos
75, fracciones VI a XI, del Cédigo de Comercio y 129 de la Ley de
Navegacion y Comercio Maritimos), los buques (articulos 75, fraccién XV, del

Cédigo de Comercio, y 110 y 114 de la Ley de Navegaciéon y Comercio
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Maritimos), asi como las marcas, avisos y nombres comerciales, si bien éstos
constituyen derechos y no cosas propiamente dichas. Sobre tales premisas, es
inconcuso que para calificar la mercantilidad de una compraventa no es vilido
recurrir al concepto de mercancia, debido a la relatividad de este término, ya
que un mismo bicn es mercancia para ¢l comerciante que especula con él y no
lo es para el comprador que lo necesita para su uso o consumo, de manera
qilc, salvo la‘cxccpcién prevista en ¢l articulo 76 del Cédigo de Comercio, son
comerciales todas las compraventas en que intervengan uno- o Vziriqs
comerciantes, de acuerdo con las disposiciones del articulo 75, fracciones XX
y XXI, del Cédigo de Comercio. s corolario de lo anterior que 'si ;:n un
contrato de compraventa intervicne una persona moral que tiene cl caricter
de comerciante, tanto porque se constituyé cn la forma de una sociedad
anénima de capital variable, especie reconocida por la Ley General de -
Sociedades Mercaniiles y, en términos de lo dispuesto en el “articulo 3o.,
fraccién 11, del Cédigo de Comercio, se reputan en derecho comerciantes las
sociedades constituidas con arreglo a las leyes mercantiles, como porque su
objcto social consista, entre otras cuestiones, en actos de comercio y, ademas,
dicha persona moral lo cclebra con el Animo de especular, resulta evidente que
dicho contrato es de naturaleza mercantil, tanto por el caricter de
comerciante de esa persona moral, como por su dnimo de especulacion
precisado en su contrato social y, por ende, se rige por las normas mercantiles.

TERCER TRIBUNAL COLEGIADO EN MATERIA CIVIL DEL PRIMER CIRCUITO.

Novena Epoca Instancia: Tribunales Colcgi:idq;‘dc Circuito Fuente:
Semanario Judicial de la Federacién y su Gaceta Tom'o:,XVI,ngosto

de 2002 Tesis: 11.20.C.363 C Pagina: IZGS‘M'a;tcri;Al Civil Tesis aislada,
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CONTRATO ESPECIAL DE ADQUISICION DE MERCANCIAS SUJETAS A PRUEBA.

SU INTERPRETACION DEBE HACERSE CONFORME AL ART{CULO 374 DEL

CODIGO DE COMERCIO. Cuando e¢n un juicio se prucbe que para dar
cjecucién a la compraventa de ciertas sustancias quimicas a través de pedidos y
entregas, se requicre de previo examen para conocer si sus caracteristicas
colman las del producto solicitado, ante ello es posible concluir que tal
convenio  de  compraventa  mercantil  celebrado  por los  contratantes
indudablemente participa de la naturaleza de un acuerdo especial de
adquisicion de mercancias sujetas a prueba, pues evidentemente no es posible
que al momento de su celebracién el comprador haya tenido a la vista la cosa
vendida, ni pueden clasificarse por calidad determinada conacida en el
comercio; por ende, debe interpretarse el citado convenio a la luz del articulo
374 del Coédigo de Comercio que establece: "Cuando ¢l objeto de las
compraventas sean mercancias que no hayan sido vistas por ¢l comprador, ni
pueden clasificarse por calidad determinadamente conocida en el comercio, el
contrato no se tendrd por perfeccionado, mientras ¢l comprador no las
‘examine y acepte.”, ya que su perfeccionamicnto queda sujeto a que una vez
cnviadas las cosas al comprador, este ihimo las "examine”, para asi estar en
aptitud de "aceptarlas®, pero siempre que dichos productos quimicos retinan
las caracteristicas y estandares solicitados. SEGUNDO TmB(fNAL COLEGIADO

EN MATERIA CIVIL DEL SEGUNDO CIRCUITO.

4. 1. 3. C6pico pE COMERCIO

Est4 legislacion es Ia que contlcnc una serie dc dlsposxcxoncs, que sc

cncargan de la rcgulacxon dcl contmto compr'wcnta .de " cardcter
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mercantil, en nuestro derecho interno, cuestiones comentadas dentro del

primer capitulo, del presente trabajo.

Anteriormente se trato de forma gencral, nsp(.ctos que pcrmlten
determinar un concepto d¢ contrato de compraventa mercantil, haciendo
una distincién con ¢l de indole civil: Para ¢llo se tomaron en cuenta los
actos que se consideran de comercio, conforme a lo que establece el

-articulo 75, fracciones 1, II, III, XXI y XXII del mismo Cédigo. De
igual forma los actos no considerados de comercio, que menciona el

articulo siguiente.

Ahora bien, es necesario considerar los preceptos referentes al
~contralo de compraventa mercantil en particular, en virtud de que el
Coédigo de Comercio establece su estudio dentro del Titulo Sexto,

Capitulo 1, denominado De la Compraventa.

Partiendo de esas consideraciones, se debe : entender que. son
contratos mercantiles, aquellos que - tienen . como. objeto “una cosa
mercantil. De forma similar, lo estima el articulo 371 del -Cédigo de :

Comercio que establece:

“ Seran mercantiles las compmvcmas alas que este Codlgo lesda
ld] camctcr y lOd'lS I'1s quc sc hag'ln con el objeto dirccto y preferente de-

traficar.’



76

Las partes contratantes al -celebrar -una - compraventa, - quedan
obligados a lo pactado en ¢l contrato, siempre que las estipulaciones estén

acorde a lo que establece la ley, conforme al articulo 372,

El Cédigo en los articulos 373y 374, cstablt.u: dlsposncxoncs sobrc
¢l objeto ‘del contrato de compravcnla, toda vu que debe tomarse en
cuanta, que el perfeccionamiento del contrato se da‘cuando las personas
s¢ ponen de acuerdo en cosay precio, por cyllo el Icgisl}idor establece que
deben conocer las mercancias en venta, p'ua poder dctcrmmarlns, y asi

pactar sobre las caracteristicas, ¢ alldad cantidad.

Se prevé esta situacion para proteger al comprador, en caso de
incumplimiento de las estipulaciones, por lo cual se le otorga un plazo
para poder reclamar, que consta de cinco dias a partir del momento en
que se recibe la mercancia, cuando trate dela cantidad o calidad, y de

treinta cuando es referente a vicios ocultos, de acuerdo al precepto 383.

El contrato debe contener ¢l plazo de entrega, y debe realizarse
dentro del mismo, sin embargo existe la posibilidad de que las partes no
lo hayan pactado, para lo cual el vendedor debe tener la mercancia a
disposicion del vendedor, en las veinticuatro horas siguientes a ‘la

celebracién del contrato, asi lo determinan los articulos 375 y 379.

Respecto a los gastos de entrega de la mercancia se realizard de

acucrdo a lo que hayan convenido las partes.
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El articulo 380 regula la forma e¢n que debe realizarse ¢l pago,
considerando que ¢l comprador debe pagar el precio de las mercancias

ird de

conforme a los términos y plazos pactados. En su defecto se rt_all

~.contado. En caso de demora en el pago del prccno, s’ obhgd nl pdgo de

rédito con interés legal.

En caso de incumplimicnto, la parlc quc hay'1 ?umpl o podm
“sollcuar ¢l cumplimicnto del conlr.uo o su rcsc:s:on, i vcluycndo el’ p'lgo :

" de indemnizacién. En materia mcrcanul Ia lcsxon no cs c'xusa para uuglr

la rescision del contrato, ‘con fundamcnlo cn los arucul'

I CSPLCllV’lanlC.

Conforme al aru‘culo’ 377 Ia Icglslamon mcrcanul rc.gula la

rcsponmbllld'xd sobre las mercancias, consxder'mdo cl momcnlo ‘de ]'l

transmision del riesgo, como sc manifiesta a conunuacnon. '

“.. las perdidas, dafios o menoscabo que sobrevinicren a las
mercaderias vendidas serdn por cuenta del comprador, si ya le hubieren
sido entregadas real, juridica o virtualmente; y si no le hubicren sido

entregadas de ninguna de estas maneras, seran por cuenta del vendedor.

En los casos de negligencia, culpa o dolo, ademas de la accién
criminal que competa contra sus aulores, serin éstos responsables de las

pérdidas, dafios o menoscabos que por causa sufrieren las mercancias .
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“Articulo 384 El vcndcdor, salvo paclo en contrario, qucdam

obllgado en las vcnlas mcrc.lnulcs a la eviccién y sanecamicnto

Los articulo 378, 386y 387 regulan disposiciones sobre el
depositario. El vendedor quedari con los dérechos y obligaciones de un
simple depositario,: cuando las,‘rnerrcah'(iias queden a disposiciéon del

comprador de forma virtual. En-cste caso tendra preferencia sobre ellas,

con respecto a cualquier acr para ser pagado lo que se les adeude,

por cuenta del precio de las m

4. 1.4 Coméb CIVIL PARA EL DlsiRﬁb FijERAL; ;

El'  Cédigo ClVll par'x (.I Dlsmto I‘cdcml es apllcablc de forma-
supletoria, en todas aquellas cuestiones qut_ la Icglslacxon mercantil no
cstablece cxpresamente, asi lo determina el articulo 2° del Cédigo de -

Comercio:

“ A falta de disposiciones de este ordenamicnto y las demds leyes
mercantiles, serin aplicables a los actos de comercio las del derecho

comun contenidas en el Cddigo Civil aplicable en materia federal .

La legislacién en materia civil, va aser utilizada en aquellos casos
en que cl Codngo de Comercio, no _prevea 'llguna dlSpOSlClon que se
rcqulcra para la celebracién del contrato, por lo quc las partes se pueden

remitirse a la primera para llenar el vacio quc exista.
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Este Cédigo consta de cuatro libro, es en el Libro Cuarto
denominado- D¢ las Obligaciones, donde sc¢™ regulan los aspectos y

disposiciones comunes, referentes a los contratos en general,

La Primera Parte de éste libro, ‘Ti'lu‘l'o Primero, Capitulo I,
nombrado Contratos, comprende lo relativo a la ‘capacidad que deben
tener las partes para poder contratar, la representacion, ademds de los
clementos esenciales de todo conlrald, es dccir, ¢l consentimiento, objeto,

al igual que el motivo o {in licito que se busca.’

Entre otras cosas, s¢ cncucnlh la forma que debe tener, opcioncs
de cldusulas que puede. contcner. Asi como los términos en que dcben
interpretarse, ya sca. au_ndlendo al scnudo literal, cuando las mxsmas sean
redactadas en forma clam, o bicn, de acuerdo a lo que mis convcnga a

las partes, por supuesto depende de cada caso en particular,

Del Titulo Segundo al Sexto, se regula lo aluswo a l’xs obhgacxoncs,
desde las modalidades, la forma de transmlsmn, sus efcctos, hasta 1'1 -

extincion de las mismas. Aspc.ctos quc se han cxphcado cn Ll capuulo

primero de este andlisis.

La Segunda Parte denomin’avdéy. Dc _lasb diversas especies de
Contratos, Titulo Segundo, llamado De la' Compraventa, es la que
establece las reglas que van a dirigir el contrato, abarca del articulo 2248
al 2326, prevé el concepto de contrato de compraventa en el primero de

éstos, asi como el perfeccionamiento, forma de pago del precio, delimita

STA TESIS NO SALR

DELA BIRLIOTECA

e
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lo que puede ser materia de compraventa, lo que puede o no venderse,
obligando a las partes a cumplir con:lo convenido. Nociones previstas en

el primer capitulo.
4. 1.5.  Ley GENERAL DE SOCIEDADES MERCANTILES

Las formas dec sociedades mercantiles reconocidas por la ley, son

las siguientes:

.. Sociedad en nombre colectivo;

II. ‘Socicdad en comandita simple;

111, Socicdad de responsabilidad limitada;
IV. Sociedad andénima;

V. Sociedad en comandita por acciones; y-

V1. Sociedad cooperativa.

Conforme lo presume los articulos 1%y 4° de la ley mencionada.

Las sociedades mercantiles deben sCriihécriih. ‘ante ¢ ‘Regislfo
Pablico de Comercio, para que tcngan pcrson :hdad :Jund A propla.

Mismo efecto tendra atn cuando solo sc haya cxu.nonmdo frcnlc a -

terceros, de acuerdo al articulo 2°,

La sociedad debc tener un ob_]cto hcno y:se. dcbc consutulr en

escritura publica ante Notano, hacxcndo constar sus cslatutos, asi como
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- las modlfcacmncs que r(_c:ugan a leos, asi lo ducrmman el articulo 5 de

laley en comcmo.

El .1rllculo 6, mamhsla Io cben ser cubiertos por

la bOClLd'ld quc. a continuacion sc. Lr'\nscnb

* La cscritura constitutiva de una socicdad debera contener:

. Los ﬁombrcs,' ‘nnc‘ionalid:‘xd y. ao&iicilid de- las personas fisicas o

, morales que constituyan la sociedad;

Il. ~ El objeto de la socicdad;

‘Hl. Su razén social o denominacion;

V. Su duracion;

V. Ll importe del capital social;

VL. La expresion de lo que cada socio aportc en dinerac o ¢n otros bicnes;
cl valor atribuido a éstos y el criterio scguido‘ para su valorizacion.
Cuando el capital sca variables, asi se cxpresarﬁ indicandose el
minimo que sc fije;

VIl El domicilio de la sociedad; :

VIIL La manera conforme a la cual haya de admiqiéifarsc‘Ia‘socicdad_ y

las facultades de los administradorces;

1X. El nombramiento de los adminislradorcs'syi la desi gnacién de los que

han de llevar la firma social;

X. La mancra de hacer la distribucién de las utiiliida‘deé y pérdidas entre
los miecmbros de la sociedad; - '

X1 El importc del fondo de reserva;
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Xil. Los casos ¢n que:la socicdad haya de disolverse anticipadamente; y
las bases para:practicar la liquidacién de la sociedad y ¢l modo de
proceder’ a’la_eleccion de los liquidadores, cuando no hayan sido

designados anticipadamente.

Todos los requisitos a que se reliere este articulo y las demads reglas
que sc establezean en la escritura sobre organizacién y funcionamicnto de

“la soctedad constituirdn los estatutos de la misma

La.Ley General de Sociedades Mercantiles en el articulo 10,
determina. la representacién de la sociedad mercantil, misma que,
corresponde. al administrador o administradores, quienes tienen' la
facultad dc realizar operaciones inherentes al objeto de la sociedad, para
qlic surta efectos se requicre el acuerdo de otorgamicento, proloéolizado

_antc Notario Publico y firmado por quicnes actuaron en ella.

El articulo 24 de esta Ley General de Socudadcs Mcrc'mulcs

conlepla lo siguiente:

¢ La:sentencia pronuncie- contra la socncd'\d condcnandola al
cumphmxcnlo de obligaciones respecto de tercero, tendra Fucna de cosa
juzgada contralos socios, cuando estos hayan sido demandados
conjunlamcntc con_la sociedad. En }cst@: caso Ia sentencia se ejecutard
' primero en los bienes de la sociedad y s6lo a falta o insuficiencia de éstos,

" en los bienes de los socios demandados.
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Cuando la obligacion de los socios se limite al pago de sus
aportaciones, la gjecucién de la sentencia se reducira al monto insoluto

exigible ™.
4. 1. 6. Ley pE CoMERCIO EXTERIOR

; Esta ley es reglamentaria del articulo 131 de la: Constitucion
Politica de los Estados Unidos Mexicanos. Consta de nueve titulos, que
establecen los preceptos sobre los cuales se va a regir el comercio exterior

mexicano, cntre los cuales se encuentran:

% Facultades del Ejecutivo Federal; de la Secretaria de Comercio y
Fomento Industrial (actualmente Secretaria de Economia) y de las
Comisiones Auxiliares;

Origen de las mercancias;

Aranceles y medidas de regulacidn-y restriccion no arancelarias del
Comercio Exterior;

Practicas desleales de Comercio lntcrnaéional;

Medidas de salvaguarda; ' :

Procedimientos en materia de- practicas” desleales  de ~ comercio
internacional y medidas de salvaguarda;

Promocién de exportaciones; k

Instrumentos de promocion;

Infracciones, sancioncs y recursos.
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Tiene como finalidad lo que se menciona ¢n su articulo 1°, que a

- laletra dice:

h Ldp‘rcscnlc ley tiene por objeto regular 'y promover el comercio
“exterior, incrementar ‘la comi)clitividad de la  cconomia . nacional,
propiciar el uso cficiente de ‘losArccu‘rs’os productivos del pais, integrar
“adecuadamente la cconomia mexicana cph la internacional y contribuir a

la clevacién del bicnestar de la poblacién ™.

El articulo 2 de la-ley en’comento, determina el dmbito de

aplicacién de la misma, que a continuacién se transcribe:

“ Las disposiciones de esta ley son de orden publico y dc:apliéacién
¢n toda la’ Repiblica, sin perjuicio de lo dispuesto por los tratados o
convenios internacionales de los que México sea p:u'ic. La apli‘éaciéh e
interpretacion  de  estas  disposiciones correspondrcn,,r para . efectos
administrativos, al ¢jecutivo federal por conducto de la Seccretaria de

Comercio y Fornento Industrial .

Estc ordenamiento otérga seguridad, por que fue creada para
responder a las situacién ccondmica del pais, pretendiendo tener una
mayor penetracién c¢n cl mercado internacional, y otorgando apoyo a
importadores y exportadores. Ademis respecto a nuestro tema, también
permite - determinar la calidad que las mercancias deben tener,

estableciendo una scrie de dispositivos que deben cumplirse.
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4. 1. 7. Ley FEDERAL SOBRE METROLOGIA Y NORMALIZACION

Esta ley establece los lincamientos y reglas que deben scguirse en
materia de medidas y estandarizacion, antes llamada Ley de normas,
pesas 'y medidas, misma que ha sido adoptada para establecer las normas
minimas sobre la calidad y [uncionamiento, con quc debe. contar

cualquier producto que s¢ ofrezca al piblico.

El objeto de esta Ley se encuentra dividido en materia- de
metrologia y de normalizacién, entre los cuales se puede considerar el
establecer el Sistema General de Unidades de Medida; precisar conceptos
fundamentales sobre metrologia; establecer requisitos para la fabricacion,
importacion, reparacion, venta, verificacion y uso de- los instrumentos
para medir y los patrones de medida; asi como’ determinar la
obligatoriedad de la medicién en transacciones comerciales y de indicar
el contenido neto en.los productos envasados; ¢ instituir el Sistema

Nacional de Calibracién; entre otros.

En. materia de normalizacion, certificacién, acreditamiento y
verificacion, se pretende el fomento a la transparencia y eficiencia en la
claboracién y observancia de normas oficiales mexicanas y normas
mexicanas; establecer un procedimiento uniforme para la elaboracion de

_normas oficiales mexicanas por las dependencias de la administracion
piblica federal; la coordinaciéon de actividades de normalizacién,
certificacion, verilicacién y laboratorios de prueba de las dependencias de

administracion pablica federal; ademds del establecimiento del sistema
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nacional: de acreditamiento de organismos de¢ normalizacion y de
certificacién, unidades de verificacién y de laboratorios de prucba y de
calibracién; y divulgar las acciones de normalizacién y demds actividades

relacionadas con la materia.
4. 1. 8. Ly FEDERAL DE PROTECCION AL, CONSUMIDOR

Esta ley adquicre gran impof‘l‘ahc‘ia'éii Ia‘cclcbbmci(’)n de contratos
de compraventa ya quc 'su‘obj,(’:,l'o‘p"rirﬁprdi:‘ll ¢s el promover y proteger
los derechos dcl'consunﬁidox"; procumﬁdo la equidad y la seguridad
juridica en las relaciones entre las partes, mismas que en csta ley son

denominados como proveedores y consumidores.

. Determina principios ¢n referencia al consumo, contenidos en su

. primero articulo, entre los cuales se encuentran:

“ I.- La proteccion de la vida, salud y seguridad del consumidor contra
los riesgos provocados por pricticas en el abastecimiento de productos y
servicios considerados peligrosos o nocivos;

I1.- La educacién y divulgacion sobre el consumo adecuado de los
productos y servicios, que garanticen Ia libertad para escoger y la equidad
en las contrataciones;

III.- La informacion adecuada y clara sobre los diferentes productos y
servicios, con especificacion correcta de cantidad, caracteristicas,

composicion, calidad y precio, asi como sobre los riesgos que representen.
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IV.- La clectiva prevenciéon y reparacion de Ios dafios patrlmonmlcs y
' ‘moralcs, mdlwdualcs o colcctivos; : :

- El acceso a los 6rganos administrativos con vistas a la prévencion deé
danos patrimoniales y morales, mdlvndualcs o (.olu:uvos, gamnumndo la
prolcccxon juridica, administrativa y técnica a los consumldorLS" '
VL.- El otorgamiento de facilidades a los consumidores parala dcﬁ.nsa dc
‘sus d(.rcchos, y k
VIL- La proteccion contra la publicidad engaiiosa y abusiva, ir"nétod‘c’)s
comerciales coercitivos y desleales, asi como contra précliéas y clausulas
abusivas o impuestas en el abastecimiento de productos y servicios.

VIIL.- La cfectiva proteccion al consumidor en las - transacciones
efectuadas a wravés del uso de medios clectrénicos, 6pticos, o de cualquier

otra tecnologia y la adecuada utilizacion de los datos aportados.

Principios que denotan ¢l interés por otorgar. proteccién al
consumidor con poco potencial o capacidad econémica, en' relacién a

grandes productores o comercializadores.

Es preciso que en todo Contrato de Compraventa se revise que no
violen las leyes de proteceion al consumidor, del pais donde sc realiza

dicha operacion.
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4. 1. 9. DisposictoNES FISCALES
LEY ADUANERA.

Regula el conjunto de trﬁmi;cs para la entrada y salida de
-mercancias al territorio nacional,‘»aadcm:is de los medios en que se
transportan o conducen, asi como (,I qupacho aduancro y los hechos o
actos que deriven de éstc o "dc;:a‘iych'a' entrada o-salida de mercancias,
como la doc‘umcnla‘c‘ién;,qﬁc “deben presentar los particulares, el

procedimiento para despachar las mercancias.

Los funcionarios y émplcados ptblicos federales y locales, tienen la
responsabilidad de dar apoyo a las autoridades aduaneras, para el
desempeiio de sus [unciones cuando lo requicran y estaran obligados a
denunciar los hechos de que tengan conocimicnto sobre presuntas

infracciones a esta Ley y a poner a su disposicion las mercancias.
Ley pEL IMPUESTO AL VALOR AGREGADO

La importacién y exportacién de bicnes y servicios generan la
obligacién de pagar el impucsto al valor agregado. Por esta razon este
ordenamiento “establece dos apartados para regular este aspecto, la

importacién se describe en el Capitulo V y la exportacion en el VL.

Sc establecen los conceptos de importacidén 'y exportacion de

bienes, las exenciones que sc pucden generar, ¢l -momento en que sc
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origina la importacion, ademds de la base para el cilculo y pago del
impucsto, asi como aspectos relativos a la devolucién o acreditamiento

del impuesto de exportacion.
LEy DEL IMPUESTO SOBRE LA RENTA

Esta Ley de caracter fiscal también establece lincamientos respecto
a nuestro tema, ya que tratindosc de exportaciones, constituyen ingresos
acumulables, conforme lo determina la ley en cuestion, en el articulo ,15,; :
“las personas morales acumulardn la totalidad de los ingresos ¢n efectivo,
cn bienes , en servicios, en crédito o de cualquier otro tipo que tc')blchg'a

en el cjercicio, inclusive los provenientes de sus establecimientos en el

extranjero .

En lo que se refiere a las importaciones, éstas constituyen compras

deducibles, comoa:lo ‘cstabl'ccc_,cl'ax-'u'culo“22 l"raiciciény..:II' que

dice:

“ Los contribuyentes podran cfectuar las deducciones siguientes:

II Las Vadquisicioncsrde mel'édnéias; asi como de materias primas,
pfoductos semiterminados - o - terminados . que -utilicen para prestar
servicios, para fabricar bienes o para’ enajenarlos, disminuidas con las
dcvoluciones, descuentos y bonificaciones sobre las mismas efectuadas

inclusive en cjercicios posteriores... ”
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LEy DE LOS IMPUESTOS GENERALES DE IMPORTACION Y DE

EXPORTACION

:Se basan en un sistema armonizado de designacién y codificacion
de-las mercancias, estableciendo el ¢adigo arancelario de cada uno de los
productos existentes en el mercado, e¢s decir, contiene una clasificacién

tarifaria de las mercancias susceptibles de importacion o exportacion.

’ Dicha clasificacién es conocida como Fraccion Arancelaria, que es
una clave compuesta de una combinacién de nimeros y letras, que
describe minuciosamente la mercancia de que se trate, ademas de sefialar
la tasa, tarifa’o cuota que le corresponda, en relacién al porcentaje del

. valor de la mercancia objeto de importacion o exportacion.

Decbido a los avances en la tecnologia, tienen que ser revisados en.
forma periédica, para su continua modificacién y actualizacién, con.la

finalidad de que con el tiempo no resulte obsolcto.

El Ejecutivo se encarga de modificar los porcentajes, por medio de
la expedicion de los denominados Decretos-Delegados, como una
facultad extraordinaria para legislar, delegada por el Congreso de la
Unidn, otorga en el segundo parrafo del articulo 131 de la Constitucién

Politica de los Estados Unidos Mexicanos.
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4. 1. 10. Lér DE PROPIEDAD INDUSTRIAL

En ¢l cabl’tulo anterior se trataron diversos aspectos sobre la
presente ley, entre los cuales se mencionaron los derechos que protegen a
“las personas fisicas y morales respecto a sus creaciones, o para distinguir
sus productos, y la proteccién de la originalidad de sus avisos comerciales,
conservacién de la privacidad de los secretos comerciales o industriales, e
inclusive para distinguir la identidad de sus establecimientos comereciales

de¢ otros,

Como ayuda cn cl andlisis de la ley que nos ocupa,’ cs prudt.nu_

hacer hmcapn(. en los ob_;clxvos quc la misma prevé en su articulo 2%

Lo Eslabléccr las ‘bases para que, en las actividades. industriales y
comerciales del pafs, tenga lugar un sistema permanente  de
perfeccionamiento de sus procesos y productos.

1. Promover y fomentar la actividad inventiva de aplicacién industrial,
las mcjoras técnicas y la difusion de conocimicnloé lccnélégicos

dentro de los sectores productivos.

1. Propiciar ¢ impulsar ¢l mejoramiento de la cahdad dc los bxem.s ¥

servicios de la industria y en ¢l comercio, conformc a Ios mtercscs dc

los consumidorces.

IvV. Favorecer la creatividad para cl dlscno y la prcscntacxon de
productos nuevos y tiles. ‘ ‘
V. Proteger la propicdad industrial mediante. la- regulacién y

otorgamicnto dc ‘patentes dc  inversion; registro de modelos . de



92

utilidad, disciios industriales, marcas, y avisos comerciales,
publicacién de nombres comerciales; declaracion de proteccién de
denominaciones de origen, y regulacion de secretos industriales, y

VL. Prevenir los actos que atenten contra la propiedad industrial o que
constituyan competencia  desleal relacionada con la misma vy

establecer las sanciones y penas respecto de cllos. ’
4..1. 11. NorMas OFICIALES MEXICANAS

Las Normas Olficiales Mexicanas conticnen' la  informacion
comercial, requisitos de desempefio, de funcionamiento, de seguridad, asi
como las especificaciones 'y mctodologia,  que deben cumplir los
productos para su comercializacién en el pais. Son de aplicacién nacional

y obligatoria.

"Se¢ crean en base al procedimiento establecido en la Ley de
Metrologia y Normalizacion, a través de propuestas, o bien, de oficio por
parte de la Secretaria de Economia, sobre determinadas materias en todo

producto.

4. 2. APROXIMACION AL REGIMEN Juripico DE 1A COMPRAVEN’I‘A

INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

Las opcr'u:lon(_s dL comcrcno mlcrnacxonal consmuycn la basc que
obliga al compmdm y vcndcdor a cumphr con las estipulaciones previstas

_en cl propio instrumento. En virtud que los cstablecimicntos de las partes
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s¢ encuentran cn distintos paises, las normas legales que regiran la
ejecucion y cumplimiento del contrato, necesariamente tendrian que ser
mis complcjas que las aplicables a un contrato doméstico, dénde solo se

toma e¢n cuenta la legislacién nacional.

an embargo pucde darse ¢l caso de que las partes no lo estipulen
dentro del contrato, toda vez que cs dificil mantenerse al corriente en los
ordenamientos legales vigentes que regulan ¢l comercio internacional, ¢
incluso puede darse el caso, que a pesar de determinar la legislacion,

exista incertidumbre respecto a cual debe aplicarse.

Es pertinente, por cllo que Ins partes.sean ascsoradas por abogados
_expertos en la malcrn, que les [)ermnan xcdactar los conlralos, en forma
clara y precisa, para- qug sur_]a un  mayor- cmcndlmu.mo entre’ los

contratantes.

Toda vez que cs frecuente que las cmprcsas pcqucnas cmpxcccn a
exportar . productos sin conocer y compr_cndcr_ ‘el conJunto de
disposiciones legales que se deben aplicar, ni ¢l aI(‘.‘anc'cn:“ 'yv contenido de los
diversos contratos que sc-efectian, y que pcx-i'nildn advertir problemas

Jjuridicos en dichas operaciones.

La omisién respecto al derecho y ‘competencia, trac ‘como
consecuencia conflictos de leyes, que- dificultan la  resolucién’ de - las
controversias, ya que generalmente, el derecho interno del pais de las

partes involucradas, dard la razén a cada de ellas.



94

4. 3. CONVENCION DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE LOS CONTRATOS DE

COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS,

Esta Convenciéon cs la base de nuestro trabajo, toda vez que
establece un régimen uniforme en la celebracion dél‘ Contrato  de
Compraventa Internacional de Mercaderias, es uno d(. los ordenamicntos
mejor cstructurados, ya que determina. los. lincamicntos a - los cuales
pucden somelterse las partes, para regular cl,cu'm[')li'rhicnlo de lo pactado

por los contratantes.

En ¢! wanscurso del. prcscnlc lrab'l_]o se. han cstudndo dlversos

clementos de la Convcncnon, dcpcndu.ndo d(.l rcquulmu,nlo dcl mlsmo :

tema, debido a esta cnrcunslancz a: conunuacmn S¢ lmlaran asp(.clo:

generales, no '\nah/ados anlcrlormcntc.

4. 3. 1. APROBAGION DE 14 CONVENCION.

El 11 de abril de 1980 se adopté esta Convencién de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias, en Viena, Austria, la cual entré en vigor ¢l 1° de enero de
1988, y en México inici6 su vigencia el 1° de enero de 1989, una vez
cubiertas las formalidades requeridas por el articulo 133 de la
Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos, y la cual fue

publicada en ¢l Diario Oficial de la Federacion en 17 de marzo de 1988.
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El decreto de promulgacién - de la Convencién establece los

siguientes elementos:

La . Convencion de las Nacionces ‘Unidas sobrc los Conlratos de
Compravcmd Inlcrnacnondl de Mcrcadcnas, fue aprobada por la
Ciamara de Senadores del H. Congreso de la Unién, el 14 de octubre de
1987, scgiin decreto publicado ¢n ¢! Diario Oficial de la Federacién el 12
de noviembre dc 1987.

La firma del instrumento de adhesién se realizé con fecha 17 de
nov1cmb|c dc 1987, el depésito se hizo ante cl Sceretario General de la

Org’lmmcnon de las Naciones Unidas, ¢l 29 de dlcu.mbr(. :lgulcnlc

Nut.stro pais no_realizg lCSCl’V’lS, ni dcclamcxoncs mlcrprclauvas

respecto de la misma;

4.3.2. ESTRUCTURA _G’E'NI;',R‘_AI.‘..

Esta Convcncnon se encuenira 1nlcgrad'1 por un - prcambulo y
cuatro partes, dcsanolladas en 101 aruculos. Las tres primeras partes se
encargan de rcgular la’compraventa internacional de mercaderias y la
cuarta comprende disposicionces finales; que regulan las obligaciones que

contracn los Estados.

La parte I consta de dos capitulos, el primero establece ¢l ambito

_de aplicacion dc la Convencidn, y cl segundo las disposiciones generales
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ue la van a regir, entre las que se encuentran la interpretacién de la
q gir, : lon

Convencion, comprende de los articulos 1° al 13.

La parte II trata la formacién del contrato, basado cn términos
como oferta y aceptacion, que permitirin el pcrl'cccion:imicnlo del
contrato, a partir de que se genere la aceptaciéon de la primera, ademas
regula aspectos comno la propucsta de la oferta, ¢l retiro, ¢l momento en
que surten efectos, causas de revocacion, los plazos, asi como limitaciones

u otras modificaciones que se realicen, abarca de los articulos 14 al 24.

La parte III regula los aspectos generales de la compraventa de
mercaderias. Esta constituido por cinco capitulos. que  establecen
disposiciones - gencrales; obligaciones © del - vendedor, entre las que se
encuentran: la cntrega de las mercaderias y de los documentos, la
conformidad de las mercaderias y pretensionces de terceros, los derechos y
acciones en caso de incumplimiento del contrato por ¢l vendedor; las
obligaciones del comprador, como el pago del precio, recepcién de la
mercancia y los derechos y acciones en caso de incumplimicnto del
contrato- por ¢l comprador; la transmisién del riesgo; asi como
disposiciones comunes a las obligaciones tanto de vendedor, como de
comprador, incluido el incumplimiento previsible y contratos con
entregas sucesivas, indemnizacion de dafios y perjuicios, intereses,
exoneracion, efectos de la resolucién, y la conservacién de las

mercaderias, engloba de los articulos 25 al 88.
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La parte IV establece disposiciones finales. Como la designacién

“como’ depositario del Secrctario General de las Naciones Unidas; la
posibilidad de adoptar otro acuerdo internacional relativo a la materia

quc‘ se rigen por la presente Convencion, con acuerdo de las partes

contratantes; la sujecion a la ratificacién, aceptaciéon o aprobacién por los

Estados signatorios; asi como la adhesion de todos los Estados que no

scan Estados signatorios desde la fecha en que quede abierta a la firma; la

entrada en vigor, entre otros. Comprende de los articulos 89 al 101.
4. 3. 3. NATURALEZA JURIDICA DE LA CONVENCION.

La doctrina clasifica a los tratados internacionalcs, ¢n razén de las

funciones que persigucen los tratados, y son los siguientes:

= - Tratados - leyes. Establece normas de derecho objetivas.
= -~ Tratados - contratos. Depende de la” realizacion de una

operacion juridica concreta.

Esta Convencién pertencce a los tratados-leyes, por'que- tienen
un cardcter  normativo mads generalizado, caracterizindosc - por . la
identidad en la voluntad de los firmantes para enunciar una regla

objetiva de derecho, de interés comiin ».%6

% Citado por Garro Alcjandro Miguel y Alberto Luis Zuppi. Conzencidn de Viena de 1980. Op.
cit. p. 49,
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Dicha Convencién establece mecanismos de colaboracién entre los
estados, para la. celebracién de: contratos: como el de compraventa

intcrnacional.

Esta’ Convencién’ éstabl ad de ser adoptada por las

partes, es | decir; /‘prevé “que - puedan * convenir - aplicarla total o

parcialmente, siempre y cuando ‘se encuentre dentro de los supucstos que

establece el primer articulo.

4.3.4. INTERPRETACION DE 1A YCONVENCION.:

Como:sc. haexplicado, son dos tipos dec ordenamientos los que
pueden ‘aplicarse a’ la compraventa de mercaderias, uno nacional y el

otro internacional, dependiendo del caricter del propio contrato.

La Convencién establece preceptos para interpretarla, para ello
recurre a principios de buena fe, intencién de las partes contratantes, usos
y practicas comerciales, para determinar la conducta de las partes, asi en

su articulo 7, manificsta:

“ 1) En la interpretacién de la presente Convencion se tendran en
cuenta su cardcter internacional y la neccesidad de promover la’
uniformidad en su aplicacién y de asegurar la observancia de la buena fe

en ¢l comercio internacional.
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2). Las cucstiones relativas a las materias que sc rigen por la
presente. Convencion: que no‘ estén cxpresamente resucltas en clla se
dirimirin de conformidad con los principios generales en los que se basa
la presente Convencion o, a falta de tales prinéipios, de conformidad con
“la ley aplicable en " virtud “de las normas de derecho internacional

privado ”.

La buena fe es un término vago, en virtud de que no cstablece un
concepto preciso, para determinar.que es-lo que se debe entender, sin

embargo, manifiesta que ¢l contrato debe celebrarse con basc en ella.

“ La cxpresién latina bona lidc{sc"uﬁliza en su versién o traducida
a diversos idiomas, en castellano bucnafe, piu'a indicar espiritu de
lealtad, de respeto al derecho, y de lidelidad, es decir, como ausencia de
simulacién, de dolo, en las relaciones entre dos 0 mas partes en un acto
juridico. En la interpretacién 'y cjecucion de las obligaciones
internacionales significa fidelidad a los compromisos, sin pretender

acrecentarlos o disminuirlos ».%

Sin embargo, prevé cuestiones reguladas por la misma Convencién
y que no establezca una solucién para ellas, en estos casos se dcbe
recurrir en primer lugar a los principios gencrales, y en segundo lugar a

las normas de derecho internacional privado.

¥ Diccionario Jurldico 2000. ‘Dcsarfol!oJ uridico Copyright 2000,
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Los principios generales no son tan faciles de determinar, y
algunos autores consideran que ademds es un obstdculo en la redaccion
de la. Convencion: Bl Profesor Honnold, ha identiflicado tres principios

generales de la convencion'y son:

‘(1) proteccién de una parte que ha depositado su confianza en la
~c011ducta :dé vla olr'i parte; (2) obligacién de una de las parics de

'comunlcar al 1 Oll"l lodo tipo de informacion de esta dltima ncccslla para

'podm cumphr con -sus obligaciones, y. (3) obligacion de reducxr las

: pcrdxdas quc denvan dcl incumplimiento del contrato » 38

El amCulo 8, establece reglas de mu.rpu.lacxon para determinar la
‘conducl’l dc las partcs, asi como ¢l sentido dc: las dcclar’lcnon(.s, a

continuacion se transcribe:

“1) A los efectos de Ia presente Gonvencién,:las declaraciones y
otros actos de una parte deberin interpretarse conforme a su intencién
cuando la otra parte haya conocido o no haya podido ignorar cudl cra

esa intencidn.

2) Si cl parrafo precedente no fuere aplicable, las declaraciones y
-otros actos de una parte deberdn interpretarse conforme al sentido que
les habria dado en igual situacién una persona razonable de la misma

condicién que la otra parte.

38 Citado por Garro Algjandro Miguel y Alberto Luis Zuppi. Convencidn de Viena de 1980. Op.
cit. p. 58.
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3) Para determinar la intencién de una parte o ¢l sentido que
habria dado una persona razonable dcberdn tenerse debidamente en
cuenta todas las circunstancias pertinentes del caso, cn parlicular'las
ncgocmuonc.s, cualesquicra practicas que las partes hublcran (.slablcmdo

entre ellas, los usos y ¢l comportamiento ulterior de |Zlb paru_b

El articulo siguicnte, determina que las partes quedan obligadas a
los usos y practicas comerciales que establece la convencién, asi como los
usos que tenian o debian haber tenido conocimiento, en ¢l comercio

internacional.

4. 4. CONVENCION DE LAS»NACIONES UNIDAS SOBRE LA PRESCRIPCION DE

Los CONTRATOS DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADER{AS

Es conveniente cxplicar los aspectos generales, referentes a la

Convéncién de - las Naciones Unidas sobre la Prescripcién de los
Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias, toda vez que
es aplicable a nuestro tema, ya que regula clementos que pueden servir

de apoyo en la celebracion de un contrato de tipo.

Este tratado multilateral, se encucntra vigente en nuestro pais. El

14 de junid de 1974 se adoptd esta Convencién sobre la Prcscripcién en

maleria de Compravcnl'l Internacional de Mercaderias, en Nueva York,

VLsmdos Umdos de América. Fue aprobada por cl Scmdo el 15 de
octubre de 1987.
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E! Protocolo por ¢l que se Enmicnda la- Convencion sobre la
Prcscripcién cn materia de Compraventa Internacional de Mercaderias
sec adoptd ¢l 11 de abril de ‘1980, en Vicné, Austria. Aprobada por.cl
Senado ¢l 15 de octubre de 1987.

Se compone de cuatro partes, divididas de la siguiente forma:

Partc I,‘t contiene disposiciones sustantivas, entre las que se
cncucnlrah: el dmbito de aplicacién, la duracién y comicnzo del plazo de
prescripcion, cesacién ‘y prérroga del plazo de prescripeion, modificacién
del plazo de prescripcion por las partes, limite gencral del plazo de
prescripcion, efectos de la expiracién del plazo de prescripcién, computo
del plazo de prescripcion, y cfectos internacionales. Comprende los

articulos 1° al 30.

Parte II se refiere a la aplicacién, es decir, establece ¢l tcrnlono de
los Estados donde se aplicara la Convcncnon en comcnlo, consta dc los

articulos 31 al 33.

Parte 111, Establece lo referente a las dcclaracnoncs y reservas que
pueden realizar los Estados conlratanles como determinar que no se
aplicard al contrato -de compraventa, o a sus disposiciones.- Ademds
determina que esta Convencién no deroga otras ya celebradas; o la

vigencia de las futuras, cntre otras, Abarca del articulo 34 al 40,
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Partci 1V, cs;ablccc las cldusulas finales, cn c¢lla sc dcterminan
disposiciones como la firma, ratificacion, adhesién a la Convencién.
Indica la fecha de entrada ¢n vigor, dependiendo del depésito o
ratificacién. Asi como las posibilidades para denunciarla. Ademas de los
idiomas en que se ‘encuentra traducido del texto de esta Convencion.

Comprende del articulo 41 al 46.

4. ‘5. “ PRlNClPlOS somuz Los CoNTRaATOsS COMERCIALES

INTERNACIONALES DEL UNIDROIT

l'ucron apxob'ldos los: Prmcnpxo‘ dc los Contr'uos Internacional,

por cl Conqc_]o dc Goblcrno ¢ UN DROIT en: la sesion de mayo de

1994 como dnico texto original.

Consla dc n plc‘lmbulo do de se de y ben los proposuos de los

pnncnplos dc este ordcn'lmxcnto v dc siete capuulos _

El capitulo T establece las disposiciones generales que van a regir a
los contratos internacionales, como la libertad de contratacion, de forma,
la vinculacién que genera entre las partes, principios como la buena [e,
los usos y las practicas, las formas de comunicacién, ademds de precisar
algunas definiciones. v ‘ '

En el capitulo 11 se pfevé la f&rmz;cién del contrato, estab!cciendd
las reglas sobre la oferta y la aceplaciyén,b estibﬁlacionés quc las paﬁcsl han

dcjado pendientes y de otros tipos de cldusulas.
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El capitulo III regula la validez de los contratos, la deflinicién de
crror, las acciones que se generan por incumplimiento, ¢l dolo, las
amenazas, la excesiva desproporcion, los plazos, los electos retroactivos,

dafios y perjuicios, asi como las declaraciones unilaterales.

El capitulo TV establece »diVS[.joSicio'h'cs respecto’ ala interpretacion

dentro del contrato: ™

CEl c'apflulo‘ “como l'1 obllgacmncs quc se

dan entre las p'lrlcs la/delerminacion dcl pr 10 y cl contrato. por tlcmpo )

definido.

El capitulo VI p‘rcv‘é"cl cu'mplimicmo del.contrato,:las. formas en
que se pucde dary o lug’lr, mcluycndo las formas Y la moncda dc pago.

Ademas de la cxccswa oncrosxdad

Capitulo VII cstablcccvrcglas"s‘dbrc ¢l incumplimiento, las formas

de terminacién del contrato y el resarcimiento.

4. 6. TRATADO DE leiz CoMERCIO DE AMERICA DEL NORTE

Este Tmlado s¢ cclcbro cntrc México, Estados Unidos de América

y Canada, mismo que entro en v1gor cl 1°de cnero de 1994.

Constituye un conjunto de reglas con la finalidad de fomentar el

intercambio comercial cntre los® tres pafses, a través de la climinacion
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paulatina de los aranceles o impuestos que pagan los productos para
cntrar a otro pais; disposiciones que deben de ser respetadas: por los -
productores de los paises que conforman estc tratado, mismo quc

cstablece una serie de mecanismos para xcsolvcr las dlﬁ.rcncms qu(,j

pucdan surgir.

Establece los conccptos gcneralcs que s cmplcan‘cn (.l Tralado, a

fin de ascgurar umformldad y conglucncn cn su_ uul zacxon.

Las disposiciones mlcmlcs establecen f‘ormalmentc una’ zona de ,‘
libre comercio entre México, Canada y Estados Unldos dc Amcnca, de
conformidad con ¢l Acuerdo General sobre Arancelcs Aduancros y
Comercio (GATT). Estas reglas y pnncnplos basxcos, como los: dc trato
nacional, trato de nacion mas F’lvorccxda y lransp'lrcncm en- los

proccdimlcnlos, regirin cl funcxonamlcnto y el cumphmlcmo dcl'

Tratado.
Los objetivos del Tratado son: -

Eliminar barrcras al comercio.

@

L Promover condiciones para una compctencm_justa. '

& Incrementar las oportunidades de i mversnon. '

W Proporcionar protcccién adecuada a los dercchos dye propiedad

“intelectual. o e o
® Establecer procedimientos cfectivos para la‘aplicacién"dél‘ Tratado

y la solucién de controversias.
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® Fomentar la cooperacién trilateral, regional y multilateral.
* Promover el emplco y el crecimiento econémico.
@ El aumento en la competitividad internacional de las empresas”

mcucanas. canadienses y estadounidenses.

@ Promover ¢l desarrollo sostenible, y prou.gcx amphar ¥ h’lCC!‘ L

cfectivos los derechos laborales, mejorando las condlcloncs dc lrab'go en

los chq paises. -

Cada pa‘is' ratifica sus respectivos dcrcchoé y ol)‘l‘igadioniéé derivados
del GATT vy de otros convenios inter:iacionales: L'ii;bin;;érprclacféh”’en
‘caso de ,conﬂiélo, determina que - prevalecerin  las” dispoSicionés del
Tratado sobre las de otros convenios, salvo algunas cxccpéiohcs, como las
disposiciones en materia comercial de algunds convenios ambientales

prevalecerin sobre ¢l TLC.
4. 7. REGLAS INTERNACIONALES. INCOTERMS.

“ Los Incoterms ( términos de compraventa internacional) son un
conjunto de reglas aprobadas por la Camara de Comercio Internacional
de Paris y permiten una facil interpretacién de los principales términos

empleados cn los contratos de compraventa internacional . *

Los Incoterms “ son un conjunto de reglas para interpretar los

pactos hechos por un vendedor u un comprador respecto de los derechos

3 Acosta Roca, Felipe. INCOTERMS. Términos de compra-venta intemacional. 2a. Edicién.
Ediciones Fiscales ISEF, México, 2001. p. 9.
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y las obllgacmncs dc_ cada uno rcsp(.clo de I entrega; pago, cnvio,’

lr.msporlc y r(.ccpcxon dc las mercancias .10

. El altimo'texto se produjo ¢l 1° de julio de 1999, el cual inicio su
vigencia ‘¢n “el-aiio 2000. Para que sc lleve a cabo su aplicacion se
requierc que:las partes asi lo convengan y determinen en el contrato, o

bicn, en la carta de crédito que se celebre para el efccto.

o Elslos términos pretende dar certeza a las partes, evitando
" conllictos causados por encontrarsc ¢n distintos lugares, por ¢l idioma o
practicas . comerciales. Estos -indican las rcspohsabilidades de zimbas
partes; tanto vendedor, como comprador, sobre los ricsgos’ que. pueden

sufrir las mercancias.

*“ Los Incoterms tiecnen Ia ('n'lhdad dc cstablcccr las’ -reglas
internacionales para la mlcrprclacnon de los u.rmmos mis utilizados en el
comercio internacional, para evitar las mcerudumbrcs que se producen
por las distintas interpretaciones en tales lérmi:nos‘, en diferentes paises, o,

por lo menos, intenta reducir en gran medida tales incertidumbres .

Los Incoterms 2000 sc . componcn de trece clausulas, que
conticnen tres letras cn cuatro categorias, como "se C\pone a

continuacién:

Y Contratos de compra venta intemacional. Op. cit. p. 79.
Y Acosta Roca, Felipe. INCOTERMS. Términos de compra-venta internacional. Op. cit.p. 13.
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Grupo “E”
" (De partida)

EXW

Ex Works (En fiibrica)

Grupo “F”
(Transporte principal
no pagado)

FCA

Free Carrier (Franco transportista...
lugar convenido)

FFAS

Free Alongside Ship (Franco al
castado del buque ... puerto de carga
convenido)

FoB

Iree On Board (Franco a bordo...
puerto de cirga convenido)

Grupo “C”
(Transporte principal
pagado)

CFR

Cost and Freight (Costo y flete...
puerto de destino convenido)

Cost Insurance and Freight (Costo,
seguro y flete... puerto de destino
convenido)

Crr

Carriage Paid To (Transporte pagado
hasta... lugar de destino convenido)

cIp

Carriage and Insurance Paid To
(Fransporte y seguro pagado hasta...
lugar de destino convenido)

Gmpo “D,’
(De entrega)

DAF

Delivered At Frontier (Entregada en
frontera... lugar convenido)

DES

Delivered Ex Ship (Entrega sobre
buque... puerto de destino convenido)

DEQ

Delivered Ex Quay (Entrega en
muclle... [derechos pagados]...
pucrto de destino convenida)

DDhU

Delivered Duty Unpaid (Entregada
derechos no pagados... puerto de
destino convenido)

pone

Delivered Duty Paid (Entregada
derechos pagados... puerto de destino
convenido)
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4. 8. OTrROos TERMINOS DE COTIZACION : RAFTD (REVISED AMERICAN
ForeiGN TraDE DEFINITIONS). DEFINICIONES REvisADAS DEL

CoMERCIO EXTERIOR AMERICANO,

Los Revised American Forcign Trade Definitions son términos que
se establecieron en 1919, cuya Gltima revision fue realizada en 1949,
actualmente son utilizados - por- importadores y exportadores de los

Estados Unidos de Amériéa','a pesar de ser derogados en 1985.

Estos términos no son obligatorios, toda vez que la validez se la
o‘lorgan las pavrlcs al celebrar ¢l contrato. Ademds tiene semejanza con las
abrcviatums_dc;los Incoterms, por.lo que es conveniente precisar la que
o se vaa utilizar, por que los derechos pueden cambiar dependiendo de los

términos empleados.

Sc integran por tres definiciones, como a continuacién se detalla:

. TERMINO INGLES EspaNoL
Ex Exworks, factory En punto de origen
FoB Free On Board Franco a bordo
FAS Vessel Free Alonside Ship Libre al contado del
Vessel buque
C&F Cost and Freight Costo y flete
- CIF C‘lns.l Insurance and Costo, seguro y llete
Freight
Ex - Dock Ix - Dock En muelle/ cn punto de

embarque

4 DE ORIGEN

—— e
S~ s
~
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4. 9. Recras y Usos UNIFORMES REeLaTIivos A CREDITOS

DOCUMENTARIOS.

El crédito documentario adquiere su importancia, por ser un
instrumento que permite la realizacién de pagos dcntro dc las
opcraciones comerciales, otorgdndoles seguridad Jundlca a las partcs,

‘debido a la intervencion del banco.

Sc ticne conocimicnto de que la primera version data de 1929, sin
embargo la version de 1933 es la que se acepté en Europa, extendiéndose
a-América, Asia y Africa. En encro de 1994, entrd en vigor la Gltima

version,

El crédito documentario es “ una orden condicionada de pago que
recibe un banco emisor, la cual consiste en pagar a un beneficiario, ¢n
forma directa o a través de un banco corresponsal, por cuenta y orden de
un ordenante contra la presentaciéon de cicrtos documentos que
certifiquen la venta, embarque, calidad, cantidad y demds condiciones de

la mercancia o del servicio realizado .%?

Este instrumento de pago proporciona scguridad a las paries
contratanics, ya que va a ser rcalizado a través de un banco, ¢s decir, el
comprador tiene la garantia respecto a que el 1mporte serd en[rcgado, si

se cumple con lo estipulado en el contrato.

2RUSTAMANTE MORALES, Miguel Angel. Los' crédites documentarios en el comercio
internacional. s.n.c. Editorial Trillas. México, 1998, p. 13,
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Es conveniente precisar con claridad los términos 'y condiciones,
que se establezcan en ¢l crédito documentario, para- evitar coVnﬂic,los,I
toda vez que una minima imprecisién pucde ocasionar la ['alyla de ‘pﬁgo; o
la demora del mismo. Lo que evitaria acudir a lnbunalcs (.n olro p'us

pdm solucionar los conflictos por pagos y cobros.

Son varias las formas para denominar al crcdllo documcmano, ,
entre las cuales se encuentran: crédito comercial documcmarlo crcdlto
‘confirmado, crédito irrcvocable, crédito comercial, asi ‘como carladc

crédito, cste Gltimo es el mds frecuente.

La Ley de Instituciones de Crédito, en su articulo 46 fraccién.VIII
lo regula como carta de crédito, y cl articulo 71 lc otorga ¢l nombre de

crédito comercial documentario.

Sc establece que solo los bancos tienen la facultad para emitr
créditos documentarios, siendo esta la unica forma en que un ordenante
puede requerir un crédito, y el beneficiario puede recibir solo la

notificacién de cste tipo de instituciones.

El crédito documentario es una operacién distinta a la celebracién
del contrato de compraventa, esto es, las partes estipulan en las cliusulas
d(. cslc ulumo las condiciones del crédito, en donde el banco sc basara

para cmlur y pagar. El banco no forma parte del acuerdo comercial.
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Si las partes.contratantes deciden modificar cl:iusUI;ls del contrato,
~deben informar a los bancos las nuevas disposiciones relativas al crédito
documcnmrio. Considerando quei el incumplimiento de éstas, no serd

responsabilidad de la institucién bancaria,

La Ley General de. Titulos 'y Operaciones de Crédito en los
articulos 317 a 320, establece las reglas que deben seguir en el caso del
crédito confirmado, mismo que debe constar por escrito y no podra ser

revocada por quien solicité el crédito.

A continuacién se determinan las partes que interviencn:en el

crédito documentario:

> .. Ordenante, comprador o importador. Persona“que solicita y
ordena la emisidn del crédito. A '
> - Banco emisor. El banco que recibe la solicitud del ordenante, y -

que emite el crédito, donde ¢l comprador es cliente.

> Beneficiario, vendedor o exportador. Persona a cuyo favor se
establece ¢l crédito. Sc considera como beneficiario del mismo.

> Banco designado. Se encarga de pagar, aceptar giros o pago
diferido por cuenta del emisor.

> Banco notificador y/o confirmador. Es quien notifica y paga el

crédito documentario al beneficiario, y no requiere ser cliente

del banco.
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CAPITULO 5.

MECANISMOS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS.

SUMARIO: 5. |.- Prevision y Formulas de Ajuste. 5. 2.- Negociacién. 5. 3.-
Buenos Oficios. 5. 4.- Mediacion. 5. 5.- Conciliacion. 5. 6.- Arbitraje. 5, 7.-
Juicio Litigioso. 5. 8.- Organismos Internacionales para la Regulacién del
Comercio. 5. 8. 1.- UNIDROIT. 5. 8. 2.- Cimara de Comercio Internacional.
5. 8. 3.- UNCITRAL. 5. 8. 4. Comision para la Proteccién del Comercio

Exterior de México.

5. 1. PREVISION Y FORMULA DE AJUSTE.

Las partes al celebrar un Contrato de. Compraventa Internacional
de: Mercaderias, deben estar consfcntcs del ciimulo tanto de derechos
como . de - obligaciones que: surgen de’ dicha operacién, debido a esta
circunstancia deben establecerse por escrito, todos los lineamientos sobre
los cuales se va a regir ¢l contrato, de forma clara y especifica, para evitar

confusiones.

En cl transcurso del presente trabajo, se han descrito los elementos
principales que debe contener todo contrato, como la dctcrmibacién' de
las partes, la descripcion del objeto del contrato, el precio del mismo; la
entrega, la forma de cnvio, la responsabilidad, entre. otros, con la
finalidad de que los contratantes tengan seguridad juridica. Es también
conveniente que sc establezcan mecanismos para resolver los conflictos

que pudicran surgir.
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Las partes al realizar una operacion comercial deben prever con
toda precisién: estos aspectos,” par:i que - llegue a buen  término el
cumplimiento  del contrato, es. convenicnte que por. medio de la
negociacion ambas ,[)arlesf_expréscn los acuerdos a los que pretenden

liegar.

Esta "hcgocihcién se refierc al proccéo a_través del cual las partes
realizan una estructuracién de los acuerdos adoptados. De esta forma la
negociacion puede ser considerada de dos maneras: © La primera cuando
s¢ inicia un trato y se disculen las diversas condiciones del acuerdo segiin
los intereses de cada parte que intervicne... El owo significado de
negociar se aplica cuando cl trato no se ha cumplido o probablemente no
s¢ cumpla en el futuro. Las partes se retnen para buscar o imputar
responsabilidades a cargo de la contraparte y para rchuir dichas
responsabilidades, de ser posible, a fin de no resultar excesivamente
penalizados en caso de que se demucestre ser causantes cn la falla del

trato. "%

Al iniciar este convenio, sc toman en cuenta principios como la
buena fe en la intencién de la contra parte, aspecto que en el capitulo

anterior, ya fue revisado, ademas cs imprescindible contar con un. gran

equipo de trabajo que los pueda asesorar correctamente.

Para que el trato culmine en la forma esperada, es preciso. que

cada contratante obtenga informacién del otro, concl objeto de conocer -

3Contratos de compra venta internacional. Op. cit. p. 41.
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la forma en que trabajan, como acostumbran realizar sus negociaciones,
para conocer que tipo de bienes exportan, los costos de las mismas, su
calidad, ¢ incluso la forma cn que habitualmente se realiza ¢l envio.
Entre otras cosas deben conocer los lineamientos que deben aplicarse, asi
como las formalidad y trimites que deben satisfacerse en las aduanas

respectivas,

Es decir, deben al momento de convenir contar con la inf‘ormaci(')n
necesaria que les permita contmtar con una mayor certeza, cvuando quc
sur_]an problemas, o bien, si s¢ dan conflictos se puLdan rcsolvcr de form'l :

satisfactoria para ambas partes.

Si bien cs cierto que es (.onvcnl(.nlc tomar en. cucnla lodos los -
aspectos analizados en el presente trabajo, para qut, el contrato se
encuentre bien estructurado, también lo es que todo es pcrl‘ecliblc, esto
cs, debe preverse que pueden surgir conflictos y por ello en el contrato
debe especificarse una clausula que contenga el mecanismo de solucién
de controversins que se va a cmplear, en caso de que sc originen

problemas.

A pesar de todas las precauciones que se tomen en la elaboracién
de un Contrato, siempre es factible que se genere incumplimicnto del
mismo, en eslos casos, la parte cumplida. pqqdier-i;qnsircrllcxjar 'qure el
incumplimiento no le afecta gravemente, y por"lan‘lo ‘clcgir' continuar

con lo pactado en el Contrato.
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Todas estas decisiones deben’ ser previstas v sefialadas en el
convenio, para evitar que se considere como modilicacién del contrato, y
por supuesto que se repitan este tipo de conductas, esto es debido a que la
parte afectada debe reclamar dicha afectacién, para que ésta.no se
considere aceptada. Para prevenir que ¢l no reclamo del incumplimiento . -
del' contrato, no sc considere consentimicnto o modificacién de - lo

pactado.

Olro aspccto que debe establecerse dentro de las clédsﬁlas' del‘“
proplo contrato, - ¢s ¢l - de una posnblc renegociacién, ya ‘que lds
. condiciones ¢n quc se orlgmo el convenio pueden alterarse, como ‘por
cjemplo ¢l costo, y es entonces cuando las partes tienen que varnr sus

pactos, que en un momento dado permitira evitar que surjan conflictos.

En este altimo capitulo, se van a analizar las diversas formas que
las partes tienen para solucionar los conflictos, que puedan surgir con
motivo de la celebracién de un Contrato de Compraventa Internacional
de Mercaderias, es decir, ofrecer opciones que los contratantes puedan
utilizar, que su resultado sca eficaz y que a la vez les permita a ambos

obtener sus pretensiones.

5. 2. NEGOCIACION.

Este mecanismo de solucnon dc controvcrsna diferencia: de los -

dcmas, no requierc la mlervencxon dc' un u,rccro, par'i lograr. su

propésito, cste puede ser un mctodo 1dcal en. v1rtud dc quc las partes
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pueden acordar la forma de lcsolvcr sus problcm.ls. A pesar de ello, no es
muy practicoy ya que las p'u tes no ‘siempre estdn en posibilidades de

cooperar,

“Esel medio mis recomendable, més ¢conémico y con mayores
b(.nehcms pam las partes. Es ¢l hecho de que ambas partes directamente
o mediante la intervencién de sus abogados, analicen la situacién y con el

,médiddrﬁnivcrsal de la justicia, lleguen a un acucrdo que sca [icil de
“realizar. Sin embargo, cste medio aunque es ¢l mas recomendable, en
btv)cas_iioncs es imposible de llevar a cabo y entonces surge la necesidad de
utilizar. otro u otros en los que ya intervienen personas distintas a las que

L p'uthlparon en la celebracién del contrato .*

5.3. BUENbs OFicI0S.

.En.el ' medio de solucién de controversias a través del cual * un
“fercero puede, por solicitud de una de las partes, instar a la otra’a
cncbmrar una solucion satisfactoria para ambas sobre la- diferencia

: surglda, sin que la intervencién tenga caricter vmculantc u obhgatono

Los buenos oficios “ consisten en la gesuon amlslosa y espontanca'

de un tercer Estado u organismo internacional aJeno a Ia controvcrsm,

con cl objcto de acercar a las partes en conflicto.” e

“RODRIGUEZ GONZALEZ-VALADEZ, Carlos.  Mévico an:‘g‘ d . arbitraje  comercial
intemacional. Op. cit. p. 40. S
3 Contratos de compra venta internacional. Op. cit. p. 130,

¥ CONTRERAS VACA, Francisco José¢. Derecho Intemacional l’rwado. Op. cit. p 349,

n-hr‘
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5. 4. MEDIACION.

La mcdiacién ¢s otro medio de solucionar las controversias que sc
susciten, cl (.ual rc.sulld novedoso, mismo que s¢ utiliza antes de llegar al

proc(,so drbural Es en ocasiones confundido con la mediacion.

La mcdiaéién “es un mecanismo mencionado desde hacfa mucho
ticmpo  ¢en - cl derecho internacional, pero su ’implanlacic’m rcsulta g
‘ rLalanu. novcdosm Consuluy(, un mcdlo cn quz. las pnrlcs, guxad'ls por.

un lCI‘CCI‘O extrafio, solucionan COT‘I(I‘OVC!‘SI&S » ”

La mediacién “ es un proccso'médian(c ¢l cual un mediador le
ayuda, facilitindole un método privado ¢ informa. para reflexionar
“acerca del conflicto o disputa interpersonal (discutir ¢l asunto) y tratar de
resolverlo. El mediador no es un juez y no decide quicn es culpable o
inocente. El proceso de mediacion es flexible y permite encontrar con el

mediador sus necesidades mas importantes >.*

Kathryn Girard establece en que consiste el papel del mediador,
como tercero extrafio dentro de este medio de solucién de controversias,
mencionando que “ en la mediacién, el mediador actiia como guia en un
proceso de colaboracidn voluntario, en el que los litigantes participan

conjuntamente cn la resolucién de su problema. Las partes no pueden ser

YISILVA SILVA, Jorge Alberto. Arbitraje comercial internacional en México. 2a. Edicién. Editorial
Oxford. México, 2001. p. 9.

8 CASTANEDO ABAY, Armando. Mediacién. Una altemativa para la solucidn de conflictos. s.n.c.
Colegio Nacional de Ciencias Juridicas y Sociales. México, 2001. p. 17.
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forzadas a entrar cn la mediacién, o a pactar un convenio, ni ¢l mediador
pucde i unponcr una solucién a las partes. El resultado de una mediacién
cxitosa: es ‘que no hay ganadores ni perdedores sino  satislacciones

x.spcr adas ».%

1 .5:5. CONCIuAcxéN

La Conciliacién es otro medio para solucionar las controversias, “
comt';nmcn(c confundido con la mediacion, la diferencia es que en csta
Qltim_il cl tercero solo provoca la comunicacién entre las partes, para quct"’
acuerden y solucionen sus conllictos, y la conciliacién, ol"rccc opcidﬁes

que pucdcn ll(.vmsc a cabo, ¢s dccir, incita a las p'xrtcs a lograr 5u -

ob_]euvo.

“En este proccdlmxuno se d'1 la mtcrvencxon de un lercero, quc se

cncarga de rcunlr a- hs partcs pam favorcccr el cncuenlro dc una

soluclon a los conﬂlclos.

Sc pucdc consxdcmr como una fasc prx.vn al proccso judicial, -o
bien, arbitral. Se debe tomar en cucnta, que aun dentro dcl proceso
Jjudicial, se ofrece una clapa para conseguir la conciliacién entre las
partes, una vez presentada la demanda y contestada la misma o

reconvenida.

“SILVA SILVA, Jorge Alberto. Abitraje comercial intemacional en Meéxico. Op. cit. p. 10.
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La conciliacion se considera como “ ¢l proceso de arreglo de una
controversia, que consiste en someterla a una comision de personas que
ticnen la mision de aclarar los hechos y... formular un informe. que
contenga proposiciones de arreglo, las cuales carecen- del caracter

obligatorio de un laudo o sentencia .3

La rcsolucnon derivada de esta forma dc solucxonar conlrovcmas,

no licne fuerza obllgatona pnra las partes:

6. ARBITRAJE.

El arbitraje comercial constituye una alternativa mis en la solucién
de controversias, toda vez que las partes que celebren un contrato pueden -

acudir a clla en caso de presentarse un conflicto por incumplimiento.

En México, ¢l arbitraje comercial se ha fortalecido con la adopcién
de la Ley Modelo Arbitraje Comercial Internacional preparada y
" aprobada por las Naciones Unidas a través de su Comisién para cl

Derecho Mercantil Internacional.

El arbitraje como férmula de solucidén de controversias mercantiles
en México, encuentra su base principal en el Articulo 1051 del Cédigo de
Comercio de aplicacion Federal en toda la Repablica, y cstablec¢ ;C’[ut; ql
procedimiento mercantil preferente a todos serd el que libremente

convengan las partes con las limitaciones que seiiala el mismo Cédigo,

% Citado por ibidem, p. 12.
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pudiendo ser un Procedimiento Convencional zinlc los Tribunales o un
Procedimicnto Arbitral, este Gltimo de conformidad con el Titulo Cuarto
del Cddigo de Comercio, que regula ¢l procedimicnto Arbitral, y que fue
adicionado en sus articulos del 1415 al 1463, y mediante la publicacién
en el Diario Oficial de la Federacion de 22 de julio de 1993,
determindndose en el articulo 1 transitorio que el decreto respectivo

entraria en vigor, al dia siguiente de su mencionada publicacién.

El arbitraje es un método de solucién controversias mediante el
‘cual, en ciertas ocasiones la ley permite a_las partes: sustraerse ‘de’la

intervencion de los érganos judiciales estatales.

Conforme a lo que establece José Luis Siquéiros, el arbitraje puede
considerarse como “ un método o una técnica mediante la cu;il sc 'tr;ilan
de resolver extrajudicialmente las diferencias que puedan ocurrir. o qhe

~han-surgido entre'dos o mas partes, mediante la actuaciénfde'u‘na o
varias personas (arbitro o arbitros) los cuales derivan sus poderes de

acuerdo consensual de las partes involucradas en la controversia ».%!

De acuerdo con César Sepilveda, el arbitraje es un método por
el cual las partes en una disputa convicnen en someter sus diferencias a
un tercero, o a un tribunal constituido especialmente para tal {in, con el
objeto de que seca resuelta conforme a las normas que las partes

especifiquen, usualmente normas del derecho internacional, y con el

*! SIQUEIROS, José Luis. £ arbitraje en los negacios intemacionales de naturaleza privada. s.u.c.
Editorial Porrda. México, 1992, p. 7.
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entendimicnto qu<. la dccnsnon ha de-ser aceptada por los contcndlcnlcq

como '1rrcglo f'n'xl "2

La nalural(. ;'1Jur|d|ca dcl arbllraJt., s consc.mudl pcrtcnccxentc a

la rama. del dcrccho mcrcnnul nlcrn'lcxonal dondc l'lS parteq asumen

una comrovcrsm surgldh cnlrc' ’cllas, mcdlantc un "acuerdo 'lrbnral :
~.sicmpre y cuando dlcha controvcrsm sea susccpublc de su' arbm'ada, a
través de la dcsxgnacxon de un lcrcero llam'ldo tribunal arbllml facullado
para resolver la contienda, con la- LmlSlon dc su’ decision o sentencla
llamada laudo, cuya eficacia dcpcnd(. dL h volunlad de las parlcs o de la

intervencion judicial oficial,

El 4rbitro es clemento esencial del. -arbitraje  generalmente
nombrado por las partes, es el 6rgano que resuelve la controversia como
tribunal arbitral, se encuentra integrado por una o mas pérsonas, dicho

drbitro es imparcial y nombrado con la participacién de los interesados.

Sc llaman arbitros, a fin de distinguirlos de los jueces vy
magistrados, sus decisiones se encuentran limitadas ya que dependeran de
la aceptacion del laudo por las partes, podrian requerir de la intervencién
decl juez quienes deberan brindar el auxilio de la jurisdiccién, para
imponer medios cautelares o la ¢jecucién del laudo, asi como para evitar

los desvios en que los arbitros incurran,

32 SEPULVEDA, Cesar. Derecho Intemacional hwada 20° Edicion. Porriia, México, 1998. p.
395 y 396.
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Las ventajas que ofrece el arbitraje son las siguientes:

Rapidez: ¢l procedimiento '\rbilr":(l éé m:is"cwpcdilo que el judicial y el

laudo arbitral no esta sujeto al rccurso dc. apclacnon.

Certidumbre: ¢l laudo arbitral ucnc Ia. mlsm'l fuerza Iegal quc una

sentencia judicial.
Lspecializacién: los arbitros son cspccnahslas en'el’ upo dc controverala

sometida a su consideracién. Asimismo, los" irbitros vque intervicnen

en ¢l proceso tienen una amplia experiencia y son expertos en el drea’

de que trata el conflicto.

Independencia_e_imparcialidad: los -arbitros  que dcsngnan acluan de
manera independiente e imparcial. :
Corifidencialidad: 1odos los procedimientos -arbitrales -son totalmente

confidenciales. Al ser un procedimiento privado, la naturaleza de la

controversia y las mismas actuaciones son protegidas, evitando el

riesgo de dar a conocer informacién privilegiada y de ‘generar
publicidad adversa.

Costo: la rapidez y certidumbre hacen del arbitraje un procedimiento

comparativamente mis econémico que el judicial.

Eficacia: la eficacia del procedimiento arbitral conduce frecucmcmcme

a las partes a resolver su controversia por la via amigable, ames dc que 5

se dicte un laudo.

Flexibilidad: ya que cl arbitraje, puede llevarse de qcpci‘do §on las

condiciones procesales que méis se adapten. a las circunstancias del.

litigio, de conformidad con lo que convengan las partes y los drbitros,

lo que lleva al ahorro de tiempo y dinero, pucsto que se cvitan largos
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periodos de espera y multiplicacién de instancias que’ resultan muy
coslosos y dilatados. k R ‘ i
29_ n[ommlu[a/l no es tan rxgldo, ni nluallsta pr(_domlna la

partes y su Gnica lxmlmcnon esla 1gualdad de dcrcchos y

libertad de Iask‘ '

\dcfensa, asx :

como la oportumdad de haccr valer sus dercchos.

Pueden ser p'u'les denlro del arburaJe prlvado comcrcnal

conslder’l arbitrable tratindose de arbitraje prlvado._

Es necesario recordar que el derecho publlco en nucstro rcglmcn )
juridico lo integran: el derecho administrativo, el dcrccho mtcrnamonal :
piiblico, el derecho penal, el derecho constitucional, el dcrecho laboral el
derecho fiscal, entre otras. Debido a esta cnrcunstancna cl arbllraJc
privado se pueda emplear tanto en el derecho comercial como en el

derecho civil, dentro del derecho internacional privado.

Existen algunos asuntos en materia civil donde no es aplicable el
arbitraje, comoes: -

< El derecho a recibir alimentos.




125

< Los divorcios, que no incluye la separacién de bienes y derechos
pecuniarios.
< Las acciones de nulidad de matrimonio.

El estado civil de las personas.

>

¢ Lasdemas que laley establezca.

El acuerdo -arbitral “ es la base - qu soporla la cstructura del

de’ la palabra Este

arbltraJc y €s un convenio “en toda la extension

convenio tiene como ﬁnahdad quc las: parte consncntan y cxprescn su

voluntad de resolver la controvcrsxa utiliz: mcdlo umvcrsalmcmc

conocxdo y rccomcndable »3

La lcgslaaon mex:cana, nie amCulo 105[ '—yacl'brcéc\iig'o de

comercio, considera la pOSlbl]ldad c' que las parles resuclvan sus.

controvcrsnas mcdxante estc Upo dc compromxso.

Efectos del agucrdb: |

® Los jucces que reciben algin asunto en donde las- partcs hayan

cclcbrado este acucrdo, dcbcran desistirse sin tener competcncxa para

o onrlo
'@ El acucrdo obliga a las partes a resolver las controvcrsxas medJante el
arbitraje, de conformidad con los términos del acucrdo y no pueden,' -

de manera unilateral, cambiar ni este efecto, ni en cuajqu»ler»olro. o

SRODRIGUEZ GONZALEZ-VALADEZ, Carlos. AMéico ante “el arbxlm_)e comercial
internacional. Op. cit. p. 90.
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El “acucrdo arbitral puede  presentarsc cn- las  siguicntes

modalidades:

1) La cliausula arbitral
2) - El compromiso arbiiral v

3) El convenio arbiftral

La cldusula arbitral “ s¢ pacta antes de que surja la controversia...
Expresa la- voluntad “de las partes para someterse, . al- arbitraje : las
controversias futuras que puedan suscitarse con motivo del contrato, en el .

cual esta incluida tal cliusula ».»

El compromiso arbitral constituye “ el acuerdo pziclado,rch‘ukjc:las\
partes una vez que ha surgido la controversia entre ellos; es decir;” esun
convenio que comicnza por indicar cudl es la controversia cuya solucion - -
scra objeto del arbitraje, precisando asimismo: las partes intcrvienén, si se
trata de un arbitraje institucional o ad-hoc, las reglas sustantivas y de
procedimiento, ¢l o las personas que integraran cl tribunal arbitral para la
atencion del asunto en su caso, la forma de su designaciéon y la facultad
que sc les otorga, entre otras cuestiones. En general, es un acuerdo de

voluntades como cl anterior pero se formula de manera mas detallada”.®

El convenio arbitral es el “ acuerdo posterior al surgimiento del

problema objeto de litigio, pero a diferencia del compromiso arbitral, se

34 Ibidem, p. 91.
% Ibidem, p. 91 y 92.
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celebra por un medio distinto, ya que puede estar contenido en un simple
canje dc cartas, tclegramas, telex o inclusive facsimil o cualquicr otro

" medio similar > 3

5. 7;JUICVIYO‘ Di‘lcioso.

- Owo hjcdi() de solucionar las controversias consiste en hacer uso
“del juicio ante’ tribunal competente. Las partes pueden emplear este
‘mcca‘nisrﬁo, sin cmbargo c¢s recomendable utilizarlo como dltima
medida, ya que cs bien conocido que someterse ante tribunal puede
retrasar-la resolucién, por la misma carga de trabajo con la que cuentan

dichbsjuzgados.

Los contratantes, puede también establecer ¢l tribunal al. cual
. pueden someterse, en caso de que surjan conflictos. Esta precision es
convenicnte tratindose de litigios en  materia internacidnhl, ‘ les
proporciona mayor seguridad, por que de esa forma conoceran el pais
donde: sc llevard ‘a cabo el juicio, y les pcfmitirzi cstar preparados,
“respecto al derecho aplicable y no se encontrardn en tanta desventaja

respecto a su contraparte.

Es necesario prever esta situacion por que de no hacerlo se
aplicaran las normas de derecho internacional privado, para determinar.

cual es el competente, tomando en cuenta:

36 Ibidem, p. 92.




128

4 La nacionalidad,

4 El domicilio.

4~ Ubicacién de las instalaciones principales.
4 Ellugar de celebracién del contrato.

4. El'sitio donde surtird cfectos el contrato,

La 'lscsorm olorgada a las partes por lo regular recomicnda la

prcscntacnon dc dem nd'v. ante tribunal, yd que lo consideran como una

' f'orma de 'solucxonar los problcm'ls que pu(,dan originarse, ademis de la

.vcmaJa quc‘lc proporcnom a su cliente el comparecer ante tribunales

nacxonalc

.. 8i" bicn _es cierto que ofrece  diversas dc;\'éntajas; como el
procedimiento tan complejo y extenso, desconocido por la otra parte, por
cllo también tan costoso, que solo origina el retraso en la sqlucién, que no
permite saber a cual parte asiste la razén, sin que ello necesariamente
garantice la reparaciéon del dafio. Sin embargo proporciona ventajas
como la seguridad de que las resoluciones seran obligatorias y se pueden
cemplear medidas de apremio para su ejecucion, ademis de poder acudir

a tribunales superiores ¢n caso de no aceptar la resolucion.

Por ultimo es conveniente mencionar, que este medio ; puede.
originar un rompimiento total en las relaciones comerciales entre.ambas

partes, dificiles de subsanar.
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5. 8. ORGANISMOS INTERNACIONALES PARA LA REGULACION DEL

COMERCI0.
5. 8. 1. UNIDROIT.

Instituto Internacional para la Unificacién del derecho Privado,
ticne su sede en Roma, Italia. Tiene su origen como organismo auxiliar
de la Liga de las Naciones, en 1926, la cual fracasa. En 1940 se crea a-

partir de un acucrdo multilateral, como el Estatuto del UNIDROIT.

Esta organizacion pretende armonizar y coordinar las normas de
derecho internacional privado. Uno de los principales textos emitidos por
este organismo son los - Principios sobre los Contratos Comc‘rciialcs‘
Internacionales, ya que estos pueden aplicarse en forma supletoria, en
caso dc no existir  regulacién suficiente respecto a la Compraventa

Internacional de Mercaderias.
5. 8. 2. CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL.

La Camara Intcrnaclonal dc Comercxo (Inlernauonal Chamber of

Commeree "1.C. C. ) con’ scdc cn Pans, Tr'mCla, fue fundada cn el afio

“de 1919.

Esta - organizaci6n otorga ‘apoyo a la -comunidad econémica
mundial. mediante’;la-“promocién * del comercio internacional de

mercancias, de.inversiones, en la apertura de mercados de bienes y
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servicios'y en'la libre circulacién de capitales. Ademis de proteger a la

empresa privada.

La parucnpacmn dc la Céamara dc Comcrc:o Inlt,rnacnoml sedaen

la-cmisién  de - los INCOTERMS son. tcrmmos de compraventa
internacional, que pcrmncn una f'acnl mlcrprelacnon de ‘los pnncnpalcs

“términos emplcados en esta clase de contratos.
5. 8. 3. UNCITRAL.

La Comisién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional (CNUDMI), UNCITRAL siglas en inglés, es un érgano
subsidiario dc la Asamblca Genceral de las Naciones Unidas, creado en
1966, el cual se ha encargado a lo largo de su trayectoria, de promover la
armonizacién y unificacién progresivas del derecho mercantil
internacional, a través de la elaboracién de instrumentos que permitan

una legislacién uniforme.

El desarrollo de su objeto a partir.de su creacidn, se dirige a la
preparacion de una serie de instrumentos de derecho sustantivo, aplicable
a las operaciones comerciales o a otros aspectos del derecho mercantil de
interés para cl comercio internacional, entre los que se encuentran:
tratados internacionales, leyes modelo, recomendaciones para la
elaboracién de textos legislativos locales, guias juridicas, asi como reglas

uniformes o cliusulas tipo.
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Una de las principales labores de la Comisién de las Naciones
Unidas para la Unificacién del Derecho Mercantil Internacional, es por
s.uﬁuesto cl realizado sobre la compraventa internacional, tema principal
de nuestro trabajo, la cual es ¢l resultado de muchos afios de discusiones
bajo el auspicio de este organismo, que pretende la concordancia en el
régimen de la compraventa internacional, estableciendo reglas uniformes
para regir los contratos, de la misma forma pretende promover cl

desarrollo del comercio internacional.

- 5. 8. 4. CoMISION PARA LA PROTECCION DEL COMERCIO

EXTERIOR DE MExico.

En nuestro pais existen varios organismos que conocen de asuntos
en materia de comercio exterior, cntre los cuales destaca la Comisidn
para la Proteccién del Comercio Exterior de México (Compromex), que
funciona como 6rgano permanente, colegiado y mixto, ya que se
encuentra integrada tanto por representantes del sector piiblico, como del

privado.

Su creacién se origina pdr Ley del Congreso de la Uni6n publicada

’ cn cl Diario Oﬁcxal de la chcracnon el 31 de dicicmbre de 1956, con'
reforma pubhcada en cl mlsmo organo mf‘ormauvo del Goblerno Federal
Mexicano, ¢l 31 de dlcxcmbrc de 1959 cuya Secretana EJccuLwa se.
encuentra cargo dc un rcprcscntante del Banco Nacional de Comcrcxo

" Exterior.
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Entre las principales funciones de la Comision para la Proteccién
de! Comercio Exterior de México, encontramos su intervencidon como
conciliador y darbitro de comercio internacional en controversias
derivadas de operaciones de  exportacion ¢ importacién  en que

intervengan empresas mexicanas y su contraparte en el extranjero.

En caso de no se resolver la controversia, esta facultada para emitir
un dictamen a peticién de la parte interesada, sobre el conflicto
planteado, la cual se publicarid en el Diario Oficial de la Federaciéon y
puede ser utilizada como prueba documental ante cualquier organismo o

autoridad nacional o extranjera.

Ofrece también asesoria juridica especializada ala comunidad
exportadora e importadora de México sobre -los distintos - tipos de
contratos internacionales asi como otros aspectos juridicos de comercio

exterior.
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CONCLUSIONES

PRIMERA. Hoy ¢n dia es muy comin la celebracion de
contratos de orden internacional, debido a la pr(.pondcrancna “de Ias
negociaciones de lipo comercial que los estados realizan (.nlre s, que 'se

genera por la apertura comercial a que se somctcn,lqdos los ESLados.

SEGUNDA. Nuestro pais no escapd a la evolucién del comercio
exterior, obligando a las empresas nacionales a producxr, con la finalidad
de ‘alcanzar su crecimiento, encontrindose con grandcs dificultades al
compeur con sus productos en el mercado lnu.rnamon’ll oblemendo con

el ticmpo la posibilidad de intervenir.

Hay otros lactores que ocasionan dcs_xfénl:ija atal participacion: la
inmigracién del campo a la ciudad, los al‘l;osicostbs de :los productos
debido a la falta de competencia, el atraso en la tecnologia, asi como la
ausencia de inversion extranjera. Problemas que afectan a nuestro pais,

desde hace largo tiempo y que hasta ¢l momento no se han solucienado.

TERCERA. Los pequefios importadores y exportadores son los
mas afectados, al realizar sus opcraciones‘ de comercio, por que no se
asesoran debidamente para realizarlas, lo que puede ocasionar que sean
objeto de engafios. Por que puede considerarse costoso el llevar a cabo

estas consultas, pero debe tomarse en cuenta que las pérdidas pueden ser
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mayores en caso  de -incumplimiento del contrato. Por e¢so es
indispensable acudir ante un abogado instruido ¢n la materia, o bien, a
organismos especializados, ‘como e¢s ¢l caso del Banco Nacional de

Comercio Exterior; que otorga este tipo de asesoria a las empresas.

CUARTA. El contrato de compraventa internacional es un
instrumento atil 'p’ara reskponder a las necesidades de internacionalizar la
© estrategia - comercial, debe realizar por escrito, cslruclurahdo‘dc'fdrma
clara, precisa y detallada las obligaciones a que se sujcfan las partes,

determinando el alcance y la validez del contrato. Lo qué’sc Coniplica,
debido a los avances tecnolégicos, en las vnucvas formas de comu‘nicaciér'),

por ejemplo el uso del comercio electréonico.

Si bien es cierto que el contrato mejor elaborado, no es una
garantia del éxito de la negociacién, por que depende de una serie de
eventos y circunstancias que pueden ser totalmente ajenos a la intencién
de las partes o simplemente puede ser ignorado, incumplido en sus
términos, no implica que no se formule por escrito, al contrario deben
preverse esas circunstancias para evitar incumplimientos, como una

medida para proteger y compensar a la parte que cumnplié.

QUINTA. En cl orden internacional se generé un derecho, con la
caracteristica de ser auténomo, por que su formacién no depende de un
ordenamiento juridico determinado, es decir, la comunidad internacional
lo creo para satisfacer sus necesidades y otorgar seguridad a sus relaciones

comerciales.
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La Convencién sobre los contratos de compraventa internacional
de mercaderias, es una herramienta internacional idénca que permite la
unificacién en la regulacion de la compraventa. Empero es limitada en
sus efectos, por lo que no regula todas las cuestiones juridicas que puedan
surgir de la compraventa, como la validez del contrato, los efectos de la
adquisicién de la propiedad de las mercaderias, la problematica derivada
de la responsabilidad de las mercancias, el tipo de interés que se genere
por mora, incluido la indemnizacién por dafios y leJulCIOS, en cslos

casos sc debe aplicar el derecho nacional pam dctcrmmar si hubo 0. no

vicios. -

SEXTA. La Convencién sobre los conlraloé de compraventa
internacional de mercaderias muestra notables diferencias en relacién a
nuestro derecho, entre las cuales se encuentra no  distinguir la
compraventa de orden civil y la mercantil, misma que nuestra legislacién
regula, asi como aspectos referentes al lugar y fecha de entrega, lo que
genera confusién para los contratantes, e inclusive para las autoridades
encargadas de resolver ¢l conflicto que se suscite. Por ello deben
realizarse las reformas necesarias para unificar el derecho nacional con el

internacional.

SEPTIMA. A pesar de las lagunas qu ues ‘l‘a:‘C‘c"mven’cién es

conveniente sefialarla como norma aplicablc‘.e'

el contrato, por que

constituye un equilibrio entre las partcs,_por tratarse de:un convemo,
internacional. Toda vez quc al mencnonar la aphcacxo ! del derecho

nacional, se refierc también a la lchslacnon dcl paxs dc la contrapartc, yes
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donde surgen los conllictos para determinar cual es la aplicable, por ello
dcbe revisarse cste aspecto y determinarse por acucrdo dc las- partes,

teniendo como base la Convencién.

OCTAVA. Por cllo también debe conocerse la lcgisla;iién
mexicana que va a regular - esos asp‘cclos, que como se ha expuesto
muestra una gran gama dc ordenamienlos que deben tenerse presentes,
mismos que protegen los mtcrescs de los importadores y exportadores

mexicanos. Un CJemplo claro es la ley de comercio cxtcnor, que es un

clemento lndlspcnsablc‘ para el incremento- de - la competitividad -

econémica.

NOVENA. Son grandes los esfuerzos 'féé.ififxcibé por ios

orgamsmos internacionales para regular el comercno mtcrnacxonal €en

materia de compraventa internacional, tal es el caso dc la Convencxonj

sobre los contratos de compraventa mternaclonal‘dc mcrcadcnas, sin .

embargo es necesario hacer una revision mCUCulosa a ste ordcnamlenlo, .

en ¢l que se subsanen las deficiencias que prcsenta, para que reduzca el

numero de conflictos de los contratantes 'y Ics f'acxhtc sus ncgocxacxoncs. ‘
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ANEXO

CONVENCION DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE LOS CONTRATOS
DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

PREAMBULO

Laos Estados Partes en la presente Convencién,
deniendo_en cuenta los amplios ohjetivos de las resoluciones aprobadas en el sexto periodo
extraordinario de sesiones de la Asamblea General de las Naciones Unidas sobre el
establecimiento de un nuevo orden cconémico internacional,
Considerando que ¢l desarrollo del comercio internacional sobre la base de la igualdad y del
beneficio mutuo constituye un importante elemento para el fomento de las relaciones
amistosas entre los Estados,
Estimandg que la adopeidén de normas uniformes aplicables a los contratos de compraventa
internacional de mercaderias en las que se tengan en cuenta los diferentes sistemas sociales,
econémicos y juridicos contribuiria a la supresion de los obsticulos juridicos con que
tropicza cl comercio internacional y promoveria el desarrollo del comercio internacional,
Han convenido en lo siguiente:

PARTE I. AMBITO DE APLICACION Y DISPOSICIONES GENERALES

CarrruLo 1. AMBITO DE APLICACION

Articulo 1

1) La presente Convencién se aplicari a los contratos de compraventa de mercaderias entre
partes que tengan sus establecimientos en Estados diferentes:

a) cuando e¢sos Estados sean Estados Contratantes; o

b) cuando las normas de derecho internacional privado prevean la aplicacién de la ley de un
Estado Contratante.

2) No se tendri en cuenta el hecho de que las partes tengan sus establecimientos en Estados
diferentes cuando ello no resulte del contrato, ni de los tratos entre ellas, ni de informacién
revelada por las partes en cualquier momento antes de la celebracién del contrato o en el
momento de su celebracion.

3) A los cfectos de determinar la aplicacion de la presente Convencién, no se tendran en
cuenta ni la nacionalidad de las partes ni el caricter civil o comercial de las partes o del
contrato.

Articulo 2

La presente Convencion no se aplicard a las compraventas:

a) de mercaderias compradas para uso personal, familiar o doméstico, salvo que el
vendedor, en cualquier momento antes de la celebracién del contrato o en el momento de su
celebracién, no hubiera tenido ni debiera haber tenido conocimiento de que las mercaderias
se compraban para ese uso;

b} en subastas;

c) judiciales;

d) de valores mobiliarios, titulos o efectos de comercio y dinero;
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¢) de buques, embarcaciones, acmdcshzadorcs y ncronavcs; E

0) de clectricidad.

Articulo 3

1) Se considerarin compraventas los contratos de suministro de mercaderias que hayan de
ser manufacturadas o producidas, a menos que la parte que las encargue asuma la
obligacién de proporcionar una parte sustancial de los materiales necesarios para esa
manufactura o produccién.

2) La presente Convencion no se aplicard a los contratos en los que la parte principal de las
obligaciones de la parte que proporcione las mercaderias consista en suministrar mano de
obra o prestar otros servicios.

La presente Convencién regula exclusivamente la formacion del contrato de compraventa y
los derechos y obligaciones del vendedor y del comprador dimanantes de ese contrato. Salvo
disposicion expresa en contrario de la presente Convencion, ésta no concierne, en particular:
a) a la validez del contrato ni a la de ninguna de sus estipulaciones, ni tampoco a la de
cualquicer uso;

b) a los efectos que ¢l contrato pueda producir sobre la propiedad de las mercaderfas
vendidas.

La presente Convencién no se aplicard a la responsabilidad del vendedor por la muerte o las
lesiones corporales causadas a una persona por las mercaderias,

Articulo 6

Las partes podrin excluir la aplicacién de la presente Convencién o, sin perjuicio de lo
dispuesto en el articulo 12, establecer excepciones a cualquiera de sus disposiciones o
modificar sus efcctos.

CarrruLo 11, DISPOSICIONES GENERALES

Articulo 7

1) En la interpretacién de la presente Convencién sc tendrin en cuenta su carac(cr
internacional y la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacién y de asegurar la
observancia de la buena fe en el comercio internacional.

2) Las cuestiones relativas a las materias que se rigen por la presente Convencién que no
estén expresamente resueltas en ella se dirimirdn de conformidad con los principios generales
en los que se basa la presente Convencion o, a falta de tales principios, de conformidad con
la ley aplicable en virtud de las normas de derecho internacional privado.

Articulo 8

1) A los efectos de la presente Convencién, las declaraciones y otros actos de una parte
deberin interpretarse conforme a su intencién cuando Ia otra parte haya conocido o no
haya podido ignorar cuil era esa intencién,

2) Si el parrafo precedente no fuere aplicable, las declaraciones y otros actos de una parte
deberin interpretarse conlorme al sentido que les habria dado en igual situacién una
persona razonable de Ia misma condicién que la otra parte.

3) Para determinar la intencién de una parte o el sentido que habria dado una persona
razonable deberin tenerse debidamente en cuenta todas las circunstancias pertinentes del
caso, cn particular las negociaciones, cualesquicra pricticas que las partes hubieran
establecido entre cllas, los usos y el comportamiento ulterior de las partes.




Articulo 9

1) Las partes quedarin obligadas por cualquier uso en que hayan convenido y por cualquier
prictica que hayan establecido entre ellas.

2) Salvo pacto en contrario, se considerard que las partes han hecho ticitamente aphc’lblc al
contrato o a su formacién un uso del que tenian o debian haber tenido conocimiento y que,
en ¢l comercio internacional, sea ampliamente conocido y regularmente observado por las
partes en contratos del mismo tipo ¢n el trifico mercantil de que se trate.

Articulo 10

A los efectos de la presente Convencién:

a) si una de las partes tiecne mis de un establecimiento, su establecimiento seri el que guarde
la relacidn mis estrecha con ¢l contrato y su cumplimiento, habida cuenta de las
circunstancias conocidas o previstas por las partes en cualquier momento antes de la
celebracién del contrato o en el momento de su celebraciéng

b) si una de las partes no tienc establecimiento, se tendrd en cuenta su residencia habitual,
Articulo 11

El contrato de compraventa no tendri que celebrarse ni probarse por escrito ni estard sujeto
a ninguin otro requisito de forma. Podrid probarse por cualquier medio, incluso por testigos.
Articulo 19

No se aplicard ninguna disposicién del articulo 11, del articulo 29 ni de la Parte 1l de la
presente Convencion que permita que la celebracion, la modificacion o la extincién por
mutuo acuerdo del contrato de compraventa o la oferta, la aceptacién o cualquier otra
manifestacion de intencién se hagan por un procedimiento que no sea por escrito, en el caso
de que cualquiera de las partes tenga su establecimiento en un Estado Contratante que haya
hecho una declaracién con arreglo al articulo 96 de la presente Convencién. Las partes no
podrin establecer excepciones a este articulo ni modificar sus efectos.

Articulo 13

Alos efectos de la presente Convencion, la expresion "por escrito” comprende el telegrama y
el télex.

PARTE II. FORMACION DEL CONTRATO

Articulo 14
1) La propuesta de celebrar un contrato dirigida a una o varias personas determinadas

constituird oferta si es sulicientemente precisa ¢ indica Ia intencién del oferente de quedar
obligado en caso de aceptacion. Una propuesta es suficientemente precisa si indica las
mercaderias y, expresa o tacitamente, sefiala la cantidad y el precio o prevé un medio para
determinarlos.

2) Toda propuesta no dirigida a una o varias personas determinadas serd considerada como
una simple invitacién a hacer ofertas, a menos que la persona que haga la propuesta indique
claramente lo contrario.

Articulo 15

1) La oferta surtird efecto cuando llegue al destinatario.

2) La oferta, aun cuando sea irrevocable, podra ser retirada si su retiro llega al destinatario
antes o al mismo tiempo que la oferta.

Articulo 16

1) La oferta podra ser revocada hasta que se perfeccione el contrato si la revocacién llega al
destinatario antes que éste haya enviado la aceptacién.




145

2) Sin embargo, la oferta no podra revocarse:

a) si indica, al sehalar un plazo fijo para la aceptacién o de otro modo, que es irrevocable; o
b) si el destinatario podia razonablemente considerar que la oferta era irrevocable y ha
actuado basindose en esa oferta,

Articulo 17

La oferta, aun cuando sea irrevacable, quedard extinguida cuando su rechazo llegue al
oferente.

1) Toda declaracién u otro acto del destinatario que indique asentimiento a una oferta
constituira aceptacion. El silencio o la inaccién, por si solos, no constituirdn aceptacién,

2) La aceptacién de la oferta surtird efecto en el momento en que la indicacién de
asentimiento llegue al oferente. La aceptacién no surtird efecto si la indicacién de
asentimiento no llega al oferente dentro del plazo que éste haya fijado o, si no se ha fijado
plazo, dentro de un plazo razonable, habida cuenta de las circunstancias de la transaccién y,
en particular, de la rapidez de los medios de comunicacién empleados por el oferente. La
aceptacion de las ofertas verbales tendri que ser inmediata a menos que de las
circunstancias resulte otra cosa.

3) No obstante, si, en virtud de la oferta, de practicas que las partes hayan establecido entre
cllas o de los usos, el destinatario puede indicar su asentimiento ¢jecutando un acto relativo,
por ¢jemplo, a la expedicion de las mercaderias o al pago del precio, sin comunicacién al
oferente, la aceptacion surtird efecto ¢n ¢l momento en que se ejecute ese acto, sicmpre que
esa ¢jecucion tenga lugar dentro del plazo establecido en el pirralo precedente.

Articulo 19

1) La respuesta a una oferta que pretenda ser una aceptacién y que contenga adiciones,
limitaciones u otras modificaciones se considerard como rechazo de la oferta y constituird
una contraoferta.

2) No obstante, la respuesta a una oferta que pretenda ser una aceptaciéon y que contenga
elementos adicionales o diferentes que no alteren sustancialmente los de la oferta constituird
aceptacion a menos que el oferente, sin demora injustificada, objete verbalmente la
discrepancia o envie una comunicacién en tal sentido. De no hacerlo asi, los términos del
contrato serdn los de la oferta con las modificaciones contenidas en la aceptacién,

3) Se considerara que los elementos adicionales o diferentes relativos, en particular, al
precio, al pago, a la calidad y la cantidad de las mercaderias, al lugar y la fecha de la
entrega, al grado de responsabilidad de una parte con respecto a la otra o a Ia solucién de
las controversias alteran sustancialmente los elementos de la oferta.

Articulo 20

1) El plazo de aceptacion fijado por el oferente en un telegrama o en una carta comenzara a
correr desde ¢l momento en que ¢l telegrama sea entregado para su expediciéon o desde la
fecha de la carta o, si no se hubiere indicado ninguna, desde la fecha que figure en el sobre.
El plazo de aceptacion fijjado por el oferente “por teléfono, télex u otros medios de
comunicacion instantinea comenzard a correr desde el momento en que la oferta llegue al
destinatario.

2) Las dias feriados oficiales o no laborables no se excluirin decl computo del plazo de
aceptacién. Sin embargo, si la comunicacién de aceptacién no pudiere ser entregada en la
direccion del oferente el dia del vencimiento del plazo, por ser ese dia feriado oficial o no
laborable en el lugar del establecimiento del oferente, el plazo se prorrogard hasta el primer
dia laborable siguiente.
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Articulo 21

1) La aceptacién tardia surtird, sin embargo, efccto como aceptacion si el oferente, sin
demora, informa verbalmente de cllo al destinatario o le envia una comunicacién en tal
sentido.

2) Si la carta u otra comunicacién por escrito que contenga una aceptacion tardia indica que
ha sido enviada en circunstancias tales que si su transmision hubiera sido normal habria
llegado al oferente en ¢l plazo debido, 1a aceptacién tardia surtird efecto como aceptacién a
menos que, sin demora, ¢l oferente informe verbalmente al destinatario de que considera su
oferta caducada o le envic una comunicacion en tal sentido.

Articulo 22

La aceptacién podra ser retirada si su retiro llega al oferente antes que la aceptacién haya
surtido efecto o en ese momento,

Articulo 23

El contrato se perfeccionard ¢n el momento de surtir efecto la aceptacién de la oferta
conforme a lo dispuesto en la presente Convencion,

Articulo 24

A los efectos de esta Parte de la presente Convencidn, la oferta, la declaracién de aceptacién
o cualquicr otra manifestacién de intencién "llega" al destinatario cuando se le comunica
verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al destinatario personalmente, o en su
establecimiento o direccién postal o, si no tiene establecimiento ni direccién postal, en su
residencia habitual.

PARTE III. COMPRAVENTA DE MERCADERIAS

Carrruro 1. DisrosICIONES GENERALES
Articulo 25 '

El incumplimiento del contrato por una de las partes serd esencial cuando cause a la otra
parte un perjuicio tal que la prive sustancialmente de lo que tenia derecho a esperar en
virtud del contrato, salvo que la parte que haya incumplido no hubiera previsto tal resultado
y que una persona razonable de la misma condicién no lo hubiera previsto en igual
situacion.

Articulg 26

La declaracién de resolucion del contrato surtird efecto solo si sc comunica a la otra parte.
Articulo 27

Salvo disposicién expresa en contrario de esta Parte de la presente Convencion, si una de las
partes hace cualquier notificacién, peticién u otra comunicacién conforme a dicha Parte y
por medios adecuados a las circunstancias, las demoras o los errores que puedan producirse
en {a transmision de esa comunicacion o el hecho de que no llegue a su destino no privaran
a esa parte del derecho a invocar tal comunicacion.

Articulo 28

Si, conforme a lo dispuesto en la presente Convencién, una parte tiene derecho a exigir de la
otra ¢l cumplimiento de una obligacién, el tribunal no estard obligndo a ordenar el
cumplimicnto especifico a menos que lo hiciere, en virtud de su propio derecho, respecto de
contratos de compraventa similares no regidos por la presente Convencion.

Articulo 29

1) El contrato podra modificarse o extinguirse por mero acuerdo entre las partes.
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2) Un contrato por escrito que contenga una estipulacién que exija que toda modificacién o
extincién por mutuo acuerdo se haga por escrito no podra modificarse ni extinguirse por
mutuo acuerdo de otra forma. No obstante, cualquiera de las partes quedard vinculada por
sus propios actos y no podra alegar csa estipulacién en la medida en que 1a otra parte se
haya basado cn tales actos.

CarrruLo 11, OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

Articulo 30 ;
El vendedor deberd entregar las mercaderias, transmitir su propiedad "y entregar
cualesquicra documentos relacionados con cllas en las condiciones establecidas en el
contrato y en Ia presente Convencién.

SEcaION I ENTREGA DE 1AS MERCADERIAS v DE L.OS DOCUMENTOS

Articulo 31

Si ¢l vendedor no estuviere obligado a entregar las mercaderias en otro lugar determinado,
su obligacion de entrega consistiri:

a) cuando el contrato de compraventa implique el transporte de las mercaderias, en ponerlas
en poder del primer porteador para que las traslade al comprador;

b) cuando, en los casos no comprendidos en ¢l apartado precedente, el contrato verse sobre
mercaderias ciertas o sobre mercaderias no identificadas que hayan de extraerse de una
masa determinada o que deban ser manufacturadas o producidas y cuando, en ¢! momento
de la celebracién del contrato, las partes sepan que las mercaderias se encuentran o deben
ser manufacturadas o producidas en un lugar determinado, en ponerlas a disposicién del
comprador en ese lugar;

¢) en los demis casos, en poner las mercaderias a disposicién del comprador en el lugar
donde ¢l vendedor tenga su establecimiento en el momento de la celebracién del contrato.
Articulo 32

1) Si el vendedor, conforme al contrato o a la presente Convencidn, pusiere las mercaderias
en poder de un porteador y éstas no estuvieren claramente identificadas a los efectos del
contrato mediante sefiales en ellas, mediante los documentos de expedicién o de otro modo,
el vendedor deberi enviar al comprador un aviso de expedicion en el que se especifiquen las
mercaderias.

2) El vendedor, si estuviere obligado a disponer el transporte de las mercaderias, debera
concertar los contratos necesarios para que éste se efectie hasta el lugar scialado por los
medios de transporte adecuados a las circunstancias y en las condiciones usuales para tal
transporte.

3) El vendedor, si no estuviere obligado a contratar un seguro de transporte, deberd
proporcionar al comprador, a peticién de éste, toda la informacién disponible que sea
necesaria para contratar ese scguro.

Articulo 33

il vendedor deberi entregar las mercaderias:

a) cuando, con arreglo al contrato, se haya fijado o pueda determinarse una fecha, en esa
fecha; o

b) cuando, con arreglo al contrato, se haya fijado o pueda determinarse un plazo, en
cualquier momento dentro de ese plazo, a menes que de las circunstancias resulte que
corresponde al comprador clegir la fecha; o
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c) en cualquier otro caso, dentro de un plazo razonable a partir de la cclebracién del
contrato.
Articulo 34
El vendedor, si estuvicre obligado a entregar documentos relacionados con las mercaderias,
deberd entregarlos en el momento, en el lugar y en la forma fijados por el contrato. En caso
de entrega anticipada de documentos, ¢l vendedor podri, hasta ¢l momento fijado para la
entrega, subsanar cualquier falta de conformidad de los documentos, si el ejercicio de ese
derecho no acasiona al comprador inconvenientes ni gastos excesivos. No obstante, el
comprador conservard el derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios
conforme a la presente Convencion.
SEcCION 11, CONFORMIDAD DE 1.AS MERCADERIAS Y PRETENSIONES DE TERCEROS
Articulo 35

1) El vendedor deberd entregar mercaderias cuya cantidad, calidad y tipo correspondan a
los estipulados en ¢l contrato y que estén envasadas o embaladas en la forma fijada por el
contrato.

2) Salvo que las partes hayan pactado otra cosa, las mercaderias no serin conformes al
contrato a menos:

a) que scan aptas para los usos a que ordinariamente se destinen mercaderias del mismo
tipo;

b) que sean aptas para cualquier uso especial que expresa o ticitamente se haya hecho saber
al vendedor en el momento de la celebracién del contrato, salve que de las circunstancias
resulte que ¢l comprador no conlig, o no era razonable que confiara, en la competencia y el
Jjuicio del vendedor;

¢} que posean las cualidades de la muestra o modelo que el vendedor haya presentado al
comprador;

d) que estén envasadas o embaladas en la forma habitual para tales mercaderias o, si no
existe tal forma, de una forma adecuada para conservarlas y protegerlas.

3) Ll vendedor no seri responsable, en virtud de los apartados a) a d) del parrafo precedente,
de ninguna falta de conformidad de las mercaderias que el comprador conociera o no
hubiera podido ignorar en ¢l momento de la celebracién del contrato,

Articulo 36

1) El vendedor serd responsable, conforme al contrato y a la presente Convencién, de toda
falta de conformidad que exista en el momento de la transmisién del riesgo al comprador,
aun cuando esa falta s6lo sea manifiesta después de ese momento.

2) El vendedor también serd responsable de toda falta de conformidad ocurrida después del
momento indicado ¢n el piarrafo precedente y que sea imputable al incumplimiento de
cualquicra de sus obligaciones, incluido ¢l incumplimiento de cualquier garantia de que,
durante determinado periodo, las mercaderias seguiran siendo aptas para su uso ordinario o
para un uso especial o conservarin las cualidades y caracteristicas especificadas.

Articulo 37

in caso de entrega anticipada, el vendedor podri, hasta la fecha fijada para la entrega de
las mercaderias, bien entregar la parte o cantidad que falte de las mercaderias o entregar
otras mercaderias en sustitucion de las entregadas que no sean conformes, bien subsanar
cualquier falta de conformidad de las mercaderias entregadas, siempre que el ¢jercicio de
es¢ derecho no ocasione al comprador inconvenientes ni gastos excesivos. No obstante, el
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comprador conservard el derecho a exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios
conforme a la presente Convencion,

Articulo 38

1) El comprador deberd examinar o hacer examinar las mercaderias en el plazo mds breve
posible atendidas las circunstancias.

2) Si el contrato implica ¢l transporte de las mercaderias, ¢l examen podra aplazarse hasta
que éstas hayan llegado a su destino.

3) Si el comprador cambia en trinsito ¢l destino de las mercaderias o las reexpide sin haber
tenido una oportunidad razonable de examinarlas y si en ¢l momento de la celebracién del
contrato el vendedor tenia o debia haber tenido conocimiento de la posibilidad de tal
cambio de destino o reexpedicién, el examen podrd aplazarse hasta que las mercaderias
hayan llegado a su nuevo destino.

Articulo 39

1) El comprador perderd el derecho a invocar la falta de conformidad de las mercaderias si
no lo comunica al vendedor, especificando su naturaleza, dentro de un plazo razonable a
partir del momento en que la haya o debicra haberla descubierto.

2) En todo caso, el comprador perderi ¢l derecho a invocar la falta de conformidad de las
mercaderias si no lo comunica al vendedor en un plazo maximo de dos aiios contados desde
la fecha en que las mercaderias se pusicron efectivamente en poder del comprador, a menos
que ese plazo sca incompatible con un periodo de garantia contractual.

Articulo 40

El vendedor no podri invocar las disposiciones de los articulos 38 y 39 si la falta de
conformidad se refiere a hechos que conocia o no podia ignorar y que no haya revelado al
comprador.

Articulo 41

El vendedor debera entregar las mercaderias libres de cualesquiera derechos o pretensiones
de un tercero, a menos que ¢l comprador convenga en aceptarlas sujetas a tales derechos o
pretensiones, No obstante, si tales derechos o pretensiones se basan en la propiedad
industrial u otros tipos de propicdad intelectual, la obligacién det vendedor se regird por ¢l
articulo 42.

Articulo 42

1) El vendedor deberd entregar las mercaderias libres de cualesquiera derechos o
pretensiones de un tercero basados en la propiedad industrial u otros tipos de propiedad
intelectual que conociera o no hubiera podido ignorar en ¢l momento de la celebracién del
contrato, siempre que los derechos o pretensiones se basen en la propiedad industrial u otros
tipos de propiedad intelectual:

a) en virtud de la ley del Estado en que hayan de revenderse o utilizarse las mercaderias, si
las partes hubicren previsto en el momento de la celebracién del contrato que las
mercaderias se revenderian o utilizarian en ese Estado; o

b) en cualquier otro caso, en virtud de la ley del Estado en que el comprador tenga su
establecimiento,

2) La obligacién del vendedor conforme al pirrafo precedente no se extenderd a los casos en
que: :

a) en el momento de la celebracién del contrato, el comprador conociera o no hubiera
podido ignorar la existencia del derecho o de la pretensién; o )

b) el derecho o la pretension resulten de haberse ajustado el vendedor a férmulas, disciios y
dibujos técnicos o a otras especificaciones andlogas proporcionados por ¢l comprador.
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Articulo 43

1) El comprador perderd el derecho a invocar las disposiciones del articulo 41 o del articulo
42 si no comunica al vendedor la existencia del derecho o la pretension del tercero,
especificando su naturaleza, dentro de un plazo razonable a partir del momento en que
haya tenido o debiera haber tenido conocimiento de ella.

2) El vendedor no tendrid derecho a invocar las disposiciones del parrafo precedente si
conocia el derecho o la pretensién del tercero y su naturaleza,

Articulo 44

No obstante lo dispucsto en el parrafo 1) del articulo 39 y en el parrafo 1) del articulo 43, el
comprador podrd rebajar ¢l precio conforme al articulo 50 o exigir la indemnizacién de los
dafios y perjuicios, excepto el lucro cesante, si puede aducir una excusa razonable por haber
omitido la comunicacién requerida.

SecciON I, DERECHOS y_ACCIONES EN CASO DE INGUMPLIMIENTO DEL CONTRATO POR
El. VENDEDOR

Articulo 45

1) Si el vendedor no cumple cualquicra de las obligaciones que le incumben conforme al
contrato o a la presente Convencién, el comprador podra:

a) ejercer los derechos establecidos en los articulos 46 a 52;

b) exigir la indemnizacién de los daiios y perjuicios conforme a los articulos 74 a 77,

2) Bl comprador no perderd el derecho a exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios
aunque ejercite cualquicr otra accion conforme a su derecho.

3) Cuando el comprador ¢jercite una accién por incumplimiento del contrato, el juez o el
irbitro no podsrin conceder al vendedor ningiin plazo de gracia.

Articulo 46

1} El comprador podri exigir al vendedor el cumplimiento de sus obligaciones, a menos que
haya cjercitado un derecho o accién incompatible con esa exigencia.

2) Si las mercaderias no fueren conformes al contrato, ¢l comprador podra exigir la entrega
de otras mercaderias en sustitucién de aquéllas solo si la falta de conformidad constituye un
incumplimiento esencial del contrato y la peticion de sustituciéon de las mercaderias se
formula al hacer la comunicacién a que se refiere el articulo 39 o dentro de un plazo
razonable a partir de ese momento.

3) Si las mercaderias no fueren conformes al contrato, ¢l comprador podrd exigir al
vendedor que las repare para subsanar la falta de conformidad, a menos que esto no sea
razonable habida cuenta de todas las circunstancias. La peticion de que se reparen las
mercaderias debera formularse al hacer Ia comunicacién a que se refiere el articulo 39 o
dentro de un plazo razonable a partir de ese momento,

Articulo 47

1) El comprador podri fijar un plazo suplementario de duracién razonable para el
cumplimiento por ¢l vendedor de las obligaciones que le incumban.

2) El comprador, a menos que haya recibido la comunicacién del vendedor de que no
cumplird lo que le incumbe en el plazo fijado conforme al pirrafo precedente, no podra,
durante ese plazo, ejercitar accién alguna por incumplimiento del contrato. Sin embargo, el
comprador no perderd por ello el derecho a exigir la indemnizacién de los dafios y
perjuicios por demora en el cumplimiento.

Articulo 48
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1) Sin perjuicio de lo dispuesto en ¢l artictlo 49, el vendedor podrd, incluso después de la
fecha de entrega, subsanar a su propia costa todo incumplimiento de sus obligaciones, si
puede hacerlo sin una demora excesiva y sin causar al comprador inconvenientes excesivos o
incertidumbre en cuanto al reembolso por ¢l vendedor de los gastos anticipados por el
comprador. No obstante, el comprador conservari el derecho a exigir la indemnizacién de
los daiios y perjuicios conforme a la presente Convencion,

2) Si el vendedor pide al comprador que le haga saber si acepta ¢l cumplimiento y el
comprador no atiende la peticién en un plazo razonable, ¢l vendedor podrd cumplir sus
abligaciones en el plazo indicado en su peticion. El comprador no podri, antes del
vencimiento de cse plazo, ¢jercitar ningiin - derecho o accidén incompatible con el
cumplimiento por ¢l vendedor de las obligaciones que le incumban.

3) Cuando ¢l vendedor comunique que cumpliri sus obligaciones en un plazo determinado,
se presumird que pide al comprador que le haga saber su decision conforme al pirrafo
precedente.

4) La peticién o comunicacion hecha por el vendedor conforme al pirrafo 2) o al pirrafo 3)
de este articulo no surtird cfecto a menos que sea recibida por ¢l comprador.

Articulo 49

1) El comprador podra declarar resuelto el contrato:

a) si el incumplimiento por el vendedor de cualquiera de las obligaciones que el incumban

conforme al contrato o a la presente Convencién constituye un incumplimiento esencial del

contrato; o ;

b) en caso de falta de entrega, si el vendedor no entrega las mercaderias dentro del plazo

suplementario fijado por ¢l comprador conforme al pirrafo 1) del articulo 47 o si declara

que no efectuard la entrega dentro del plazo asi fijado. )
2) No obstante, en los casos en que ¢l vendedor haya entregado las mercaderias, el

comprador perdera el derecho a declarar resuelto el contrato si no lo hace:

a) en caso de entrega tardia, dentro de un plazo razonable despuds de que haya tenido

conocimiento de que se ha efectuado la entrega:

b) en caso de incumplimiento distinto de la entrega tardia, dentro de un plazo razonable:

i) después de que haya tenido o debiera haber tenido conocimiento del
incumplimiento;

ii) después del vencimiento del plazo suplementario fijado por el comprador
conforme al pirrafo 1) del articulo 47, o después de que el vendedor haya declarado
que no cumpliri sus obligaciones dentro de ese plazo suplementario; o

ili) después del vencimiento del plazo suplementario indicado por el vendedor
conforme al pirrafo 2) del articulo 48, o después de que el comprador haya
declarado que no aceptard el cumplimiento.

Articulo 50

Si las mercaderias no fucren conformes al contrato, hiyase pagado o no el precio, el
comprador podra rebajar el precio proporcionalmente a la diferencia existente entre el valor
que las mercaderias efectivamente entregadas tenjan en el momento de la entrega y el valor
que habrian tenido en ese momento mercaderias conformes al contrato. Sin embargo, el
comprador no podra rebajar el precio si ¢l vendedor subsana cualquier incumplimiento de
sus obligaciones conforme al articulo 37 o al articulo 48 o si ¢l comprador sc niega a aceptar
¢l cumplimiento por el vendedor conforme a esos articulos.
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Articulo 51

1} 8i el vendedor sélo entrega una parte de las mercaderias o si sélo una parte de las
mercaclerias entregadas es conforme al contrato, se aplicardn los articulos 46 a 50 respecto
de la parte que fulte o que no sea conforme.

2) Ll comprador podri declarar resuelto ¢l contrato en su totalidad sélo si la entrega parcial
o no conforme al contrato constituye un incumplimiento esencial de éste.

Articulo 52

1) Si el vendedor entrega las mercaderias antes de la fecha fijada, el comprador podra
aceptar o rehusar su recepcion.

2) Si el vendedor entrega una cantidad de mercaderias mayor que la expresada en el
contrato, ¢l comprador podri aceptar o rehusar la recepeién de la cantidad excedente. Si el
comprador acepta la recepeion de la totalidad o de parte de la cantidad excedente, debera
pagarla al precio del contrato.

Carrruro 111, Osricaciongs DEL COMPRADOR

Articulo 53
El comprador deberd pagar el precio de las mercaderias y recibirlas en las condiciones
establecidas en ¢l contrato v en Ia presente Convencién,

Seccion 1. Paco pin. Pricio

Articulo 54

La obligacion del comprador de pagar el precio comprende la de adoptar las medidas y
cumplir los requisitos fijados por el contrato o por las leyes o los reglamentos pertinentes
para que sea posible el pago.

Articulg 55

Cuando el contrato haya sido vilidamente celebrado pero en él ni expresa ni ticitamente se
haya senalado ¢l precio o estipulado un medio para determinarlo, se considerari, salvo
indicacién en contrario, que las partes han hecho referencia implicitamente al precio
generalinente cobrado en el momento de la celebracién del contrato por tales mercaderfas,
vendidas en circunstancias semejantes, en el trifico mercantil de que se trate.

Articulo 56

Cuando el precio se seiiale en funcion del peso de las mercaderias, serd el peso neto, en caso
de duda, ¢l que determine dicho precio,

Articulo 57

1) El comprador, si no estuviere obligado a pagar el precio en otro lugar determinado,
debera pagarlo al vendedor:

a) en el establecimiento del vendedor; o

b} si el pago debe hacerse contra entrega de las mercaderias o de documentos, en el lugar en
que se efecuie fa entrega.,

2) El vendedor deberd soportar todo aumento de los gastos relativos al pago ocasionado por
un cambio de su establecimiento acaecido después de la celebracién del contrato,
Articulo 58

1) El comprador, si no estuviere obligado a pagar el precio en otro momento determinado,
deberd pagarlo cuando ¢l vendedor ponga a su disposicién las mercaderias o los
correspondientes  documcentos representativos conforme al contrato y a la presente
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Convencién. El vendedor podri hacer del pago una condicién para la entrega de las
mercaderias o los documentos.

2) Si el contrato implica el transporte de las mercaderias, el vendedor podra expedirlas
estableciendo que las mercaderias o los correspondientes documentos representativos no se
pondrin en poder del comprador mis que contra el pago del precio.

3) El comprador no estard obligado a pagar el precio mientras no haya tenido la posibilidad
de examinar las mercaderias, a menos que las modalidades de entrega o de pago pactadas
por las partes sean incompatibles con esa posibilidad.

Articulo 59

El comprador deberd pagar el precio en la fecha fijada o que pueda determinarse con
arreglo al contrato y a la presente Convencién, sin necesidad de requerimiento ni de
ninguna otra formalidad por parte del vendedor.

Seccion 11, Recepclon

Articulo 60

La obligacion del comprador de proceder a la recepcién consiste:

a) en realizar todos los actos que razonablemente quepa esperar de él para que el vendedor
pueda cfectuar la entregay y

b) en hacerse cargo de las mercaderias.

SeccION 111, DERECHOS Y ACCIONES EN CASO DE INGUMPLIMIENTO DEL GONTRATQ POR
El. COMPRADOR

Articulo 61

1) Si el comprador no cumple cualquiera de las obligaciones que le incumben conforme al
contrato o a la presente Convencion, ¢l vendedor podri:

a) ¢jercer los derechos establecidos en los articulos 62 a 65;

b) exigir 1a indemnizacion de los daiios y perjuicios conforme a los articulos 74 a 77,

2) El vendedor no perdera el derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios
aunque ejercite cualquier otra accién conforme a su derecho.

3) Cuando ¢l vendedor cjercite una accién por incumplimiento del contrato, el juez o el
drbitro no podrin conceder al comprador ningan plazo de gracia.

Articulo 62

Ll vendedor podri exigir al comprador que pague el precio, que reciba las mercaderias o
que cumpla las demas obligaciones que le incumban, a menos que el vendedor haya
ejercitado un derecho o accién incompatible con esa exigencia.

Articulo 63

1) El vendedor podrd fijar un plazo suplementario de duracion razonable para el
cumplimiento por ¢l comprador de las obligaciones que le incumban,

2) El vendedor, a menos que haya recibido comunicacion del comprador de que no
cumplird lo que le incumbe en el plazo fijado conforme al parrafo precedente, no podra,
durante ese plazo, ejercitar accion alguna por incumplimiento del contrato. Sin embargo, el
vendedor no perderi por ello el derecho que pueda tener a exigir la indemnizacién de los
dafnos y perjuicios por demora en ¢l cumplimiento.

Articulo 64

I) El vendedor podra declarar resuelto ¢l contrato:
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a) si ¢l incumplimiento por el comprador de cualquiera de las obligaciones que le incumban
conforme al contrato o a la presente Convencién constituye un incumplimiento esencial del
contrato; o
b) si el comprador no cumple su obligacién de pagar el precio o no recibe las mercaderias
dentro del plazo suplementario fijado por el vendedor conforme al parrafo 1) del articulo 63
o si declara que no lo hard dentro del plazo asi fijado.
2) No obstante, en los casos en que el comprador haya pagado el precio, el vendedor
perderi el derecho a declarar resuelto el contrato si no lo hace:
a) en caso de cumplimicnto tardio por el comprador, antes de que el vendedor tenga
conacimiento de que se ha efectuado el cumplimiento; o
b) en caso de incumplimicnto distinto del cumplimiento tardio por el comprador, dentro de
un plazo razonable:
i) después de que el vendedor haya tenido o debiera haber tenido conocimiento del
incumplimiento; o

i) después del vencimiento del plazo suplementario fijado por el vendedor conforme
al parrafo 1) del articulo 63, o después de que el comprador haya declarado que no
cumpliri sus obligaciones dentro de ese plazo suplementario.

Articulo 65

1) Si conforme al contrato correspondiere al comprador especificar la forma, las
dimensiones u otras caracteristicas de las mercaderias y el comprador no hicicre tal
especificacion en la fecha convenida o en un plazo razonable después de haber recibido un
requerimicnto del vendedor, éste podri, sin perjuicio de cualesquiera otros derechos que le
correspondan, hacer la especificacién él mismo de acuerdo con las necesidades del
comprador que le sean conocidas.

2) El vendedor, si hiciere la especificacién él mismo, deberd informar de sus detalles al
comprador y [ijar un plazo razonable para que éste pueda hacer una especificacién
diferente. Si, después de recibir esa comunicacién, el comprador no hiciere uso de esta
posibilidad dentro del plazo asi fijado, Ia especificacion hecha por el vendedor tendra fuerza
vinculante.

CarrruLo IV, TRANSMISION DEL RIESGO

Articulo 66

La pérdida o el deterioro de las mercaderias sobrevenidos después de la transmisién del
riesgo al comprador no liberardn a éste de su obligacién de pagar el precio, a menos que se
deban a un acto u omisién del vendedor.

Articulo 67

1) Cuando el contrato de compraventa implique el transporte de las mercaderias y el
vendedor no esté obligado a entregarlas en un lugar determinado, el riesgo se transmitira al
comprador en el momento en que las mercaderias se pongan en poder del primer porteador
para que las traslade al comprador conforme al contrato de compraventa. Cuando el
vendedor esté obligado a poner las mercaderias en poder de un porteador en un lugar
determinado, ¢l riesgo no se transmitird al comprador hasta que las mercaderias se pongan
en poder del porteador en ese lugar. El hecho de que el vendedor csté autorizado a retener
los documentos representativos de fas mercaderias no afectara a la transmision del riesgo.
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2) Sin embargo, ¢l riesgo no se transmitird al comprador hasta que las mercaderias estén
claramente identificadas a los efectos del contrato mediante sciiales en ellas, mediante los
documentos de expedicion, mediante comunicacion enviada al comprador o de otro modo.
Articulo 68

El riesgo respecto de las mercaderias vendidas en trinsito se transmitira al comprador desde
¢l momento de la celebracién del contrato. No obstante, si asi resultare de las circunstancias,
¢l riesgo serd asumido por el comprador desde el momento en que las mercaderias se hayan
puesto en pader del porteador que haya expedido los documentos acreditativos del
transporte, Sin embargo, si en ¢l momento de 1a celebracién del contrato de compraventa el
vendedor tuviera o debiera hacer tenido conocimiento de que las mercaderias habian sufrido
pérdida o deterioro y no lo hubiera revelado al comprador, el riesgo de la pérdida o
deterioro serit de cuenta del vendedor.

Articulo 69

1) En los casos no comprendidos en los articulos 67 y 68, el riesgo se transmitird al
comprador cuando éste se haga cargo de las mercaderias o, si no lo hace a su debido
tiecmpo, desde ¢l momento en que las mercaderias se pongan a su disposicion ¢ incurra en
incumplimicnto del contrato al rehusar su recepeion.

2) No obstante, si el comprador estuviere obligado a hacerse cargo de las mercaderias en un
lugar distinto de un establecimiento del vendedor, ¢l riesgo se transmitird cuando deba
efectuarse la entrega y ¢l comprador tenga conocimiento de que las mercaderias estin a su
disposicion en ese lugar.

3) 8i el contrato versa sobre mercaderfas adn sin identificar, no se considerara que las
mercaderias se han puesto a disposicion del comprador hasta que estén claramente
identificadas a los efectos del contrato.

Articulo 70

Si ¢l vendedor ha incurrido en incumplimiento esencial del contrato, las disposiciones de los
articulos 67, 68 y 69 no afectardn a los derechos y acciones de que disponga el comprador
como consecuencia del incumplimiento.

CarituLo V. DisrosiCIONES COMUNES A LAS OBLIGACIONES DEL VENDEDOR Y
DEL COMPRADOR

SECcION I INCUMPLIMIENTO PREVISIBLE Y CONTRATOS CON ENTREGAS SUCESIVAS
Articulo 71

1) Gualquiera de las partes podrd diferir el cumplimiento de sus obligaciones si, después de
la celebracién del contrato, resulta manifiesto que la otra parte no cumplird una parte
sustancial de sus obligaciones a causa de:

a) un grave menoscabo de su capacidad para cumplirlas o de su solvencia, o

b) su comportamiento al disponerse a cumplir o al cumplir el contrato.

2) El vendedor, si ya hubiere expedido las mercaderias antes de que resulten evidentes los
motivos a que se refiere el parrafo precedente, podra oponerse a que las mercaderias se
pongan en poder del comprador, aun cuando éste sea tenedor de un documento que le
permita obtenerlas, Este pidrrafo concierne sélo a los dercchos respectivos del comprador y
del vendedor sobre las mercaderias.

3) La parte que dificra ¢l cumplimicnto de lo que le incumbe, antes o después de la
expedicién de las mercaderias, debera comunicarlo inmediatamente a la otra parte y debera
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proceder al cumplimiento si csa otra parte da seguridades suficientes de que cumplird sus
obligaciones.

Articulo 72

1) St antes de la fecha de cumplimiento fuere patente que una de las partes incurrird en
incumplimiento esencial del contrato, la otra parte podri declararlo resuelto,

2) Si hubiere tiempo para ello, la parte que tuviere la intencién de declarar resuelto el
contrato deberd comunicarlo con antelacion razonable a la otra parte para que ésta pueda
dar seguridades suficientes de que cumplird sus obligaciones.

3) Los requisitos del pirrafo precedente no se aplicardn si la otra parte hubiere declarado .
que no cumpliri sus obligaciones.

1) En los contratos que estipulen entregas sucesivas de mercaderias, si el incumplimiento por
una de las partes de cualquicra de sus obligaciones relativas a cualquiera de las entregas
constituye un incumplimiento esencial del contrato en relacién con esa entrega, la otra parte
podri declarar resuelto el contrato en lo que respecta a esa entrega.

2) Si ¢l incumplimiento por una de las partes de cualquicra de sus abligaciones relativas a
cualquiera de las entregas da a la otra parte fundados motivos para inferir que se producira
un incumplimicnto esencial del contrato en relacion con futuras entregas, esa otra parte
podrd declarar resuelto ¢l contrato para el futuro, siempre que lo haga dentro de un plazo
razonable,

3) Ll comprador que declare resuclto el contrato respecto de cualquier entrega podri, al
mismo tiempo, declararlo resuelto respecto de entregas va efectuadas o de futuras entregas
si, por razon de su interdependencia, tales entregas no pudieren destinarse al uso previsto
por las partes en el momento de la celebracion del contrato.

SECCION 11, INDEMNIZACION DE DAROS v PERjUICIOS

Articulo 74 '

La indemnizacion de dahos y perjuicios por el incumplimiento del contrato en que haya
incurrido una de las partes comprenderd ¢l valor de la pérdida sufrida y el de la ganancia
dejada de obtener por la owra parte como consecuencia del incumplimiento. Esa
indemnizacion no podri exceder de la pérdida que la parte que haya incurrido en
incumplimiento hubiera previsto o debiera haber previsto en el momento de la celebracién
del contrato, tomando en consideracion los hechos de que tuvo o debié haber tenido
conocimiento en ese momento, como consecuencia posible del incumplimiento del contrato,
Articulo 75

Si se resuclve el contrato y si, de manera razonable y dentro de un plazo razonable después
de la resolucion, el comprador procede a una compra de reemplazo o el vendedor a una
venta de reemplazo, la parte que exija la indemnizacion podrd obtener la diferencia entre el
precio del contrato y el precio estipulado cn la operaciéon de reemplazo, asi como
cualesquiera otros dafios y perjuicios exigibles conforme al articulo 74.

Articulo 76

1) Si se resuclve el contrato y existe un precio corriente de las mercaderias, la parte que exija
la indemnizacién podri obtener, si no ha procedido a una compra de reemplazo o a una
venta de reemplazo conforme al articulo 75, la diferencia entre el precio sefialado en el
contrato y ¢l precio corriente en el momento de la resolucién, asi como cualesquiera otros
dafios y petjuicios exigibles conforme al articulo 74. No obstante, si la parte que exija la
indemnizacién ha resuclto el contrato después de haberse hecho cargo de las mercaderias, se
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aplicard el precio corriente en el momento en que se haya hecho cargo de cllas en vez del
precio corriente en el momento de la resolucion,

2) A los efectos del parrafo precedente, el precio corriente es el del lugar en que debiera
haberse efectuado la entrega de las mercaderias o, si no hubiere precio corriente en ese
lugar, el precio en otra plaza que pucda razonablemente sustituir ese lugar, habida cuenta
de las diferencias de costo del transporte de las mercaderias,

Articulo 77

La parte que invoque el incumplimiento del contrato deberd adoptar las medidas que sean
razonables, atendidas las circunstancias, para reducir la pérdida, incluido el lucro cesante,
resultante del incumplimiento. Si no adopta tales medidas, la otra parte podri pedir que se
reduzea la indemnizacién de los daiios y perjuicios en la cuantia en que debia haberse
reducido la pérdida.

SecCION HI. INTERESES

Articulo 78

Si una parte no paga cl precio o cualquicr otra suma adeudada, la otra parte tendrdi derecho
a percibir los intereses correspondientes, sin perjuicio de toda accién de indemnizacion de
los dafos y perjuicios exigibles conforme al articulo 74,

SECCION TV, EXONERACION

Articulo 79

1) Una parte no serd responsable de la falta de cumplimiento de cualquiera de sus
obligaciones si prueba que esa falta de cumplimiento se debe a un impedimento ajeno a su
voluntad y si no cabia razonablemente esperar que tuviese en cuenta el impedimento cn cl
momento de fa celebracion del contrato, que lo evilase o superase o que evitase o superase
sus consecuencias.

2) Si la falta de cumplimicnto de una de las partes se debe a la falta de cumplimiento de un
tercero al que haya encargado la ¢jecucion total o parcial del contrato, esa parte sélo
quedara exonerada de responsabilidad:

a) si estd exonerada conforme al parrafo precedente, y

b) si el tercero encargado de la gjecucion también estaria exonerado en el caso de que se le
aplicaran las disposiciones de ese parrafo.

3) La exoneracion prevista en este articulo surtird efecto mientras dure el impedimento.

4) La parte que no haya cumplido sus obligaciones deberd comunicar a la otra parte el
impedimento y sus efectos sobre su capacidad para cumplirlas. Si la otra parte no recibiera
la comunicacion dentro de un plazo razonable después de que la parte que no haya
cumplido tuviera o debiera haber tenido conocimiento del impedimento, esta dltima parte
serd responsable de los daiios y perjuicios causados por esa falta de recepcién.

5) Nada de lo dispuesto en este articulo impedird a una u otra de las partes ejercer cualquier
derecho distinto del derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios conforme a
la presente Convencion.

Articulo 80

Una parte no podri invocar el incumplimiento de la otra en la medida en que tal
incumplimicnto haya sido causado por accién u omisioén de aquélla.

SEcCION V. EFECTOS DF. 1A RESOLUCION
Articulo 81
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1) La resolucién del contrato liberard a las dos partes de sus obligaciones, salvo a la
indemnizacién de daiios y perjuicios que pueda ser debida. La resolucion no afectari a las
estipulaciones del contrato relativas a la solucion de controversias ni a ninguna otra
estipulacién del contrato que regule los derechos y obligaciones de las partes en caso de

resolucion,
2) La parte que haya cumplido total o parcialmente ¢l contrato poedrd reclamar a la otra

parte la restitucion de lo que haya suministrado o pagado conforme al contrato. Si las dos
partes estan obligadas a restituir, la restitucion deberi realizarse simultineamente.

Articulo 82

1) El comprador perderd el derecho a declarar resuelto ¢l contrato o a exigir al vendedor la
entrega de otras mercaderias en sustitucién de las recibidas cuando le sea imposible restituir
éstas cn un estado sustancialmente idéntico a aquél en que las hubiera recibido.

2) El parralo precedente no se aplicari:

a) si la imposibilidad de restituir las mercaderias o de restituirlas en un estado
sustancialmente idéntico a aquél en que ¢l comprador las hubjera recibido no fuere
imputable a un acto u omision de éste;

b) si las mercaderias o una parte de ellas hubieren perecido o se hubicren deteriorado como
consecuencia del examen prescrito en el articulo 38; o

c) si ¢l comprador, antes de que descubricra o debiera haber descubierto la falta de
conformidad, hubicre vendido las mercaderias o una parte de ellas en el curso normal de sus
negocios o las hubiere consumido o transformado conforme a un uso normal,

Articulo 83

El comprador que haya perdido el derecho a declarar resuelto el contrato o a exigir al
vencedor la entrega de otras mercaderias en sustitucion de las recibidas, conforme al articulo
82, conscrvari todos los demis derechos y acciones que le correspondan conforme al
contrato y a la presente Convencion.

Articulo 84

1) El vendedor, si estuviere obligado a restituir el precio, debera abonar también los intereses
correspondicntes a partir de la fecha en que se haya efectuado el pago.

2) El comprador deberit abonar al vendedor el importe de todos los beneficios que haya
obtenido de las mercaderias o de una parte de cllas:

a) cuando deba restitair las mercaderias o una parte de ellas; o

b) cuando le sea imposible restituir la totalidad o una parte de las mercaderias o restituir la
totalidad o una parte de las mercaderias en un estado sustancialmente idéntico a aquél en
que las hubiera recibido, pero haya declarado resuclto el contrato o haya exigido al
vendedor la entrega de otras mercaderias en sustitucién de las recibidas,

SECCION V1. CONSERVACION DE 1,48 MERGADER{AS

Si el comprador se demora en la recepcién de las mereaderias o, cuando el pago del precio
y la entrega de las mercaderias deban hacerse simultineamente, no paga el precio, el
vendedor, si estd en posesion de las mercaderias o tiene de otro modo poder de disposicién
sobre ellas, deberd adoptar las medidas que sean razonables, atendidas las circunstancias,
para su conservacion. El vendedor tendrd derecho a retener las mercaderias hasta que haya
obtenido del comprador el reembolso de los gastos razanables que haya realizado.

Aticulo 86
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1) El comprador, si ha recibido las mercaderias y tiene la intencién de ejercer cualquier
derecho a rechazarlas que le corresponda conforme al contrato o a la presente Convencién,
debera adoptar las medidas que sean razonables, atendidas las circunstancias, para su
conservacién. El comprador tendrd derecho a retener las mercaderias hasta que haya
obtenido dél vendedor el reembolso de los gastos razonables que haya realizado.

2) Si las mercaderias expedidas al comprador han sido puestas a disposicién de éste en el
lugar de destino y ¢l comprador cjerce el derecho a rechazarlas, deberd tomar posesién de
ellas por cuenta del vendedor, siempre que ello pueda hacerse sin pago del precio y sin
inconvenientes ni gastos excesivos. lista disposicién no se aplicard cuando el vendedor o una
persona facultada para hacerse cargo de las mercaderias por cuenta de aquél esté presente
en ¢l lugar de destina. Si ol comprador 1oma posesion de las mercaderias conforme a este
parralo, sus derechos y obligaciones se regirin por el parrafo precedente.

Articulo 87

La parte que csté obligada a adoptar medidas para la conservacion de las mercaderias
podri depositarlas en los almacenes de un tercero a expensas de la otra parte, siempre que
los gastos resultantes no sean excesivos.

Articulo 88

1) La parte que esté obligada a conservar las mercaderias conforme a los articulos 85 u 86
podria venderlas por cualquier medio apropiado si la otra parte se ha demorado
excesivamente en tomar posesion de ellas, en aceptar su devolucién o en pagar el precio o
los gastos de su conserviciaon, siempre que comunique con antelacion razonable a esa otra
parte su intencion de vender,

2} 8i las mercaderias estidn expuestas a deterioro ripido, o si su conservacidn entraha gastos
excesivos, la parte que esté obligada a conservarlas conforme a los articulos 85 u 86 debera
adoptar medidas razonables para venderlas. En la medida de lo posible deberd comunicar a
la otra parte su intencion de vender.

3) La parte que venda las mercaderias tendrd derecho a retener del producto de la venta
una suma igual a los gastos razonables de su conservacion y venta. Esa parte deberd abonar
el saldo a la otra parte.

PARTE IV, DispOsICIONES FINALES

Articulo 89

El Secretario General de las Naciones Unidas queda designado depositario de la presente
Convencién.

Articulo 90

La presente Convencién no prevalecerd sobre ningtin acuerdo internacional ya celebrado o
que sc celebre que contenga disposiciones relativas a las materias que se rigen por la
presente Convencion, siempre que las partes tengan sus establecimientos en Estados partes
en ese acuerdo.

Articulo 91

1) La presente Convencién estard abierta a la firma en la sesién de clausura de la
Conferencia de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias y permanccerd abierta a la firma de todos los Estados en la Sede de las
Naciones Unidas, Nueva York, hasta el 30 de septiembre de 1981,

2) La presente Convencion estard sujeta a ratificacion, aceptacion o aprobacién por los
Estados signatarios.

TESl> CON
FALLA DE ORIGEN
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3) La presente Convencién estard abierta a la adhesién de todos los Estados que no sean
Estados signatarios desde la fecha en que quede abierta a la firma.

4) Los instrumentos de ratificacién, aceptacién, aprobacién y adhesién se depositarin en
poder del Sccretario General de las Naciones Unidas,

Articulo 92

1) Todo Estado Contratante podri declarar en ¢l momento de la (irma, la ratificacion, la
aceptacion, la aprobacién o la adhesion que no quedari obligado por la Parte Il de la
presente Convencién o que no quedard obligado por la Parte HHI de [a presente Convencion,
2) Todo Estado Contratante que haga una declaracién conforme al pirrafo precedente
respecto de la Parte 11 o de la Parte 111 de la presente Convencién no serd considerado
Estado Contratante a los efectos del pirrafo 1) del articulo 1 de la presente Convencién
respecto de las materias que se rijan por la Parte a la que se aplique la declaracién,

Articulo 93

1) Todo Estado Contratante integrado por dos 0 mis unidades territoriales en las que, con
arreglo a su constitucion, sean aplicables distintos sistemas juridicos en relacién con las
materias objeto de la presente Convencién podra declarar en el momento de la firma, la
ratificacion, la aceptacion, la aprobacién o la adhesion que la presente Convenciéon se
aplicara a todas sus unidacdles territoriales o solo a una o varias de ellas y podri modificar en
cualquier momento su declaracion mediante otra declaracién.

2) Esas declaraciones seriin notificadas al depositario y en ellas se hard constar expresamente
a qué unidades territoriales se aplica la Convencion.,

3) Si, en virtud de una declaracion hecha conforme a este articulo, la presente Convencion
+ aplica a una o varias de las unidades territoriales de un Estado Contratante, pero no a
todas ellas, y si el establecimiento de una de las partes estd situado en ese Estado, se
considerari que, a los efectos de Ia presente Convencidn, ese establecimiento no estd en un
Estado Contratante, a menos que se encuentre en una unidad territorial a la que se aplique
la Convencidn.

4) Si el Estado Contratante no hace ninguna declaracién conforme al piarrafo 1) de este
articulo, Ia Convencion se aplicari a todas las unidades territoriales de ese Estado.

Articulo 94

1) Dos o mas Lstados Contratantes que, en las materias que se rigen por la presente
Convencion, tengan normas juridicas idénticas o similares podrin declarar, en cualquier
momento, que la Convencién no se aplicard a los contratos de compraventa ni a su
formacién cuando las partes tengan sus establecimientos en esos Estados. Tales
declaraciones  podrin  hacerse  conjuntamente o mediante declaraciones unilaterales
reciprocas.

2) Todo Estado Contratante que, en las materias que se rigen por la presente Convencion,
tenga normas juridicas idénticas o similares a las que uno o varios Estados no contratantes
podri declarar, en cualquier momento, que la Convencién no se aplicari a los contratos de
compraventa ni a su formacién cuando las partes tengan sus establecimicntos en esos
Estados.

3) Si un listado respecto del cual se haya hecho una declaracién conforme al pirrafo
precedente llega a ser ulteriormente Estado Contratante, la declaracion surtira los efectos de
una declaracién hecha con arreglo al parrafo 1) desde la fecha en que la Convencién entre
en vigor respecto del nuevo Estado Contratante, siempre que el nuevo Estado Contratante
suscriba esa declaracién o haga una declaracién unilateral de caricter reciproco.
Articulo 95

2
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Tado Estado podri declarar en el momento del depésito de su instrumento de ratificacién,
aceptacién, aprobacién o adhesién que no quedari obligado por ¢l apartado b) del pirrafo
1) del articulo 1 de la presente Convencion.

El Estado Contratante cuya legislacién exija que los contratos de compraventa se ceicbren o
se prucben por eserito podri hacer en cualquier momento una declaracién conforme al
articulo 12 en el sentido de que cualquier disposicién del articulo 11, del articulo 29 o de la
arte 11 de la presente Convencion que permita que la celebracion, la modificacion o Ia
extincion por mutuo acuerdo del contrato de compraventa, o la oferta, la aceptacion o
cualquier otra manifestacion de intencién, se hagan por un procedimiento que no sea por
escrito no se aplicard en el caso de que cualquicra de las partes tenga su establecimiento en
ese Fstado,

Acticulo 97

1) Las declaraciones hechas conforme a {a presente Convencion en el momento de la firma
cstardn sujetas a confirmacion cuando se proceda a la ratificacion, la aceptacion o la
aprobacion,

2) Las declaraciones y las confirmaciones de declaraciones se harin constar por cscrito y se
notificarin formalmente al depositario.

3) Toda declaracion surtird efecto en el momento de la entrada en vigor de la presente
Convencion respecto del Estado de que se trate. No obstante, toda declaracion de la que el
depositario reciba notificacion formal despuds de tal entrada en vigor surtird efecto el primer
dia del mes siguiente a la expiracion de un plazo de seis meses contados desde la fecha en
que haya sido recibida por el depositario. Las declaraciones unilaterales reciprocas hechas
conforme al articulo 94 surtiran efecto el primer dia del mes siguiente a la expiracion de un
plazo de seis meses contados desde la fecha en que el depositario haya recibido la Gltima
declaracion.

1) Todo Estado que haga una declaracion conforme a la presente Convencién podra
retirarla en cualquier momento mediante la notificacion forma hecha por escrito al
depositario. Este retiro surtird efecto el primer dia del mes siguiente a la expiracion de un
plazo de seis meses contados desde la fecha en que el depositario haya recibido la
notificacion.

5) El retiro de una declaracion hecha conforme al articulo 94 hard incficaz, a partir de la
fecha en que surta efecto el retiro, cualquier declaracion de caracter reciproco hecha por
otro Estado conforme a ese articulo.

Articulo 98

No se podrian hacer mis reservas que las expresamente autorizadas por la presente
Convencion.

Articulo 99

1) La presente Convencién entrard en vigor, sin perjuicio de lo dispuesto en el parrafo 6) de
este articulo, el primer dia del mes siguiente a la expiracién de un plazo de doce meses
contados desde la fecha en que haya sido depositado el décimo instrumento de ratificacién,
aceptacion, aprobacién o adhesién, incluido todo instrumento que contenga una declaracion
hecha conforme al articulo 92.

2) Cuando un Estado ratifique, acepte o aprucbe la presente Convencidn, o se adhiera a
clla, después de haber sido depositado ¢l décimo instrumento de ratificacién, aceptacién,
aprobacién o adhesion, la Convencidn, salvo la parte excluida, entrard en vigor respecto de
ese Estado, sin perjuicio de lo dispuesto en el parrafo 6) de este articulo, el primer dia del
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mes siguiente a la expiracién de un plazo de doce meses contados desde la fecha en que
haya depositado su instrumento de ratificacién, aceptacién, aprobacién o adhesién.
3) Todo Estado que ratifique, acepte o apruebe la presente Convencidn, o se adhicra a clla,
y que sea parte en la Convencién relativa a una Ley uniforme sobre la formacién de
contratos para la venta internacional de mercaderias hecha en La Haya el 1° de julio de
1964 (Convencién de La Haya sobre la formacion, de 1964) o en la Convencién relativa a
una Ley uniforme sobre [a venta internacional de mercaderias hecha en La Haya el 1° de
Julio de 1964 (Convencion de La Haya sobre la venta, de 1964), o en ambas Convenciones,
dehera denunciar al mismo tiempo, segiun ¢l caso, la Convencién de La Haya sobre la
venta, de 1964, la Convencién de La Haya sobre la formacion, de 1964, o ambas
Convenciones, mediante notificacién al efecto al Gobierno de los Paises Bajos.
4) Todo Estado parte en la Convencién de La Haya sobre la venta, de 1964, que ratifique,
acepte o apruebe la presente Convencion, o se adhiera a ella, vy que declare o haya
declarado conforme al articulo 92 que no quedard obligado por la Parte II de la presente
Convencion denunciari en el momento de la ratificacion, la aceptacion, la aprobacién o la
adhesion la Convencion de La Haya sobre la venta, de 1964, mediante notificacion al efecto
al Gobierno de los Paises Bajos.
5) Todo Estado parte en la Convencién de La Haya sobre la formacién, de 1964, que
ratifique, acepte o apruebe la presente Convencion, o se adhicra a ella, y que declare o haya
declarado conforme al articulo 92 que no quedari obligado por la Parte I de la presente
Convencion denunciari en el momento de ta ratificacion, Ia aceptacién, la aprobacién o la
adhesion la Convencion de La Haya sobre la formacion, de 1964, mediante notificacién al
efecto al Gobierno de los Paises Bajos,
6) A los efectos de este articulo, las ratificaciones, aceptaciones, aprobaciones y adhesiones
formuladas respecto de la presente Convencion por Estados partes en la Convencién de La
Haya sobre la formacion, de 1964, o ¢n la Convencion de La Haya sobre la venta, de 1964,
no surtirin efecto hasta que las denuncias que esos Estados deban hacer, en su caso, respecto
de estas dos tltimas Convenciones hayan surtido a su vez cfecto. El depositario de la
presente Convencién consultard con el Gobierno de los Paises Bajos, como depositario de las
Convenciones de 1964, a fin de lograr la necesaria coordinacion a este respecto.
Anticulo 100
1) La presente Convenci6n se aplicard a la formacion del contrato solo cuando la propuesta
de celebracion del contrato se haga en la fecha de entrada en vigor de Ia Convencién
respecto de los Estados Contratantes a que se refiere el apartado a) del pirrafo 1) del articulo
I o respecto del Estado Contratante a que se refiere el apartado b) del parrafo 1) del articulo
1, o después de esa fecha.
2) La presente Convencion se aplicard a los contratos celebrados en la fecha de entrada en
vigor de la presente Convencion respecto de los Estados Contratantes a que se refiere el
apartado a) ¢l pirrafo 1) del articulo 1 o respecto del Estado Contratante a que se refiere el
apartado b) del parrafo 1) del articulo 1, o después de esa fecha.
Articulo 101
1) Todo Estado Contratante podrd denunciar la presente Convencion, o su Parte Il o su
Parte 11T, mediante notificaciéon formal hecha por escrito al depositario.
2) La denuncia surtira efecto el primer dia del mes siguiente a la expiracién de un plazo de
doce meses contados desde la fecha en que la notificacién haya sido recibida por el
depositario. Cuando en la notificacién se establezca un plazo mas largo para que la




163

denuncia surta efecto, la denuncia surtird efecto a la expiracién de ese plazo, conndo dcsdc
la fecha en que la notificacién haya sido recibida por el depositario.

HECHA en Viena, ¢l dia once de abril de mil novecientos ochenta, en unsolo original,
cuyos textos en drabe, chino, espaiiol, francés, inglés y ruso son igualmente auténticos. :
EN TESTIMONIO DE [.O CUAL, los plenipotenciarios ‘infrascritos,: dcb|d'u'm.mc
autorizados por sus respectivos Gobiernos, han firmado Ia presente Convencién,
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